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INTRODUCCION

La compraventa representa el cambio de una mercancia contra un precio,
ademas como es el contrato traslativo por excelencia, sus disposiciones se extienden
a los contratos por lo que se realiza la intromisién especulativa entre productores y
consumidores. Su origen se remonta a las sociedades primitivas, en donde los
hombres para precurarse 1as ¢6sas Gue niecesitaban las pennuiaban o cambiaban
por otras, inicialmente las cosas asi obtenidas se destinaban al propio uso o
consumo. Cuando el hombre adquirié bienes, no para consumirlos sino para
cambiarlos por otros, realizd el comercio en sentido modemo, pues se coloco en
situacion de intermediario entre quien tenia bienes que deseaba cambiar por otros, y
los que necesitaban adquirir los bienes que se ofrecian a cambio.

La compraventa relne las caracteristicas del acto objetivo de comercio, cuya
funcion mediadora, encuentra en este contrato el mejor instrumento, porque el mejor
medio para tomar los productos de manos del productor y ponerios en manos del
consumidor, es precisamente comprarlos al primero y revenderlos al segundo.

Su estudio en el presente trabajo principia con un planteamiento general acerca
de los contratos mercantiles. En esta parte se hace referencia a la doble regulacion a
la que esta sometida la materia contractual, sin dejar de considerar las escasas
especialidades que impone el trafico mercantil.

En el segundo capitulo se inicia propiamente, el estudio especifico de la

compraventa con un breve bosquejo historico, desde sus origenes con la permuta,
hasta el proceso por el que se convirti en el contrato traslativo por excelencia.

Vil



Su regulacion, tanto por el Codigo de Comercio como por el Codigo Civil
Federal, que es el régimen legal supletorio de las leyes mercantiles, se aborda en el
tercer capitulo, en donde tienen especial importancia los criterios que califican a la
compraventa como mercantil.

El capitulo siguiente se dedica a las compraventas que con mayor frecuencia se
realizan en el trafico mercantil, entre las que se encuentran, la compraventa sobre
muestras o calidades, compraventa por acervo, compraventa en abonos.

Finalmente en el capitulo cinco, se analiza la estrecha relacion que el contrato
de compraventa guarda con el suministro, la consignacion y la permuta, y es que si
bien es cierto que la afinidad que mantiene con los contratos mencionados, llega
incluso al punto de generar las mismas obligaciones, tal como sucede en el
suministro, ninguno posee la naturaleza de ella.



CAPITULO |

CONTRATOS MERCANTILES EN GENERAL.

Antes de iniciar con el estudio especifico de la compraventa mercantil y de los
contratos que le son afines, es importante conocer su normativa general, asi como las
caracteristicas y panticulandades propias que poseen como contratos pertenecientes al
trafico comerciat.

1. OBLIGACIONES MERCANTILES.

“Los regimenes legales con derecho privado diferenciado como el de México,
reconocen al derecho comin como fuente supletoria de las leyes mercantiles (art. 20.
C. Com.), debido a que en ellos la teoria general de las obligaciones civiles cumpie la
misma funcion respecto de las obligaciones mercantiles.” He aqui la razén de por qué
ningun Cadigo de Comercio, expone, en toda su amplitud fa teoria de las obligaciones
mercantiles; pues ello seria una inutil repeticion de normas establecidas por el Codigo
Civil. Los pocos preceptos que en materia de obligaciones y contratos en general
contiene el Caodigo de Comercio (articufos 77 a 94), no constituyen en su totalidad
auténticas reglas especiales, de ellos son escasos los que derogan algunos principios
del derecho comun.

Asi, en el derecho patrio al existir Ia legislacion civil y ia mercantil, en materia de
contratos debe considerarse a la primera “...como teldn de fondo, del cual resaltaran

' Diaz Bravo, Arturo. Contratos Mercantiles, 7a. ed., Edit. Oxford, México, 2002, p. 3.
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algunas caracteristicas o circunstancias accidentales, cuando el contrato adquiera la
calidad mercantil."”2 Es por lo tanto, el derecho comun el que proporciona el concepto
de contrato y la normativa general aplicable a los contratos mercantiles. Este principio
se enuncia en los articulos 20. y 81 del Cédigo de Comercio, estableciendo el ultimo lo
siguiente: Con las modificaciones y restricciones de este codigo seran aplicables a los
actos mercantiles las disposiciones del derecho civil acerca de la capacidad de los
contrayentes y de las excepciones y causas que rescinden o invalidan (os contratos.

En virtud de que el articulo 20. contempla al Codigo Civil como régimen
supletorio para la materia mercantil, resultan aplicables todas las normas sobre el
contrato en general. como son las referentes al concepto de convenio y contrato,
elementos, clasificacion, interpretacién, y otras mas, no solo las que sefala el articulo
81 (capacidad y nulidad).

2. DERECHO COMUN SUPLETORIO.

El régimen legal supletorio a que alude el ya mencionado articulo 20. del Cadigo
dec Comercio es el Cédigo Civil Federal (CCF). El precepto no deja lugar a dudas,
claramente establece: A falta de disposiciones de este ordenamiento y las demas leyes
mercantiles, seran aplicables a los actos de comercio las del derecho comun
contenidas en el Codigo Civil aplicable en materia federal.

El mismo Codigo Civil determina en su articulo 10. que sus disposiciones
regirdn en toda la Republica en asuntos del orden federal, caracter que posee la
materia mercantil; en razon de que de acuerdo con el pacto federal establecido por la
Constitucion Politica de los Estados Unidos Mexicanos, se asigna a la Federacion la
competencia para legislar en materia de comercio (art. 73, fracc. X).

3. CONTRATOS CIVILES Y CONTRATOS MERCANTILES.

Ahora bien, debido a que el concepto de contrato que proporciona el derecho
civil, como acuerdo de dos o mas personas para crear o transmitir derechos y
obligaciones (arts. 1792 y 1793 CCF), se aplica iguaimente a ios contratos que por su
forma o caracteristicas accesorias adquieren la calidad mercantil, y como la gran

2 Cervantes Ahumada. Raul. Derecho Meecantil. Primer Curso, Edit. Porraa, S.A., México, 2000,
p.509.



‘maybri‘a"de flos contratos que regula el Cédigo de Comercio lo estan también por el
:Codigo Civil, surge la necesidad de distinguir los contratos mercantiles de los civiles.

La doctrina ha establecido diversos criterios para determinar en que casos se
esta frente a un contrato mercantil, los principales son:

- Considerar el fin del contrato, que debe ser de lucro o de provecho.?

- Estimar como mercantiles, los contratos en los que intervengan uno o mas
sujetos comerciantes, siempre que el contrato constituya una operacién propia de su
actividad comercial.

- Tomar en consideracion el objeto, que debe ser una cosa mercantil.

- Un criterio practico, apoyado en e! propio Codigo de Comercio establece que
son mercantiles, los contratos que constituyen alguno de los actos de comercio
enunciados por el articulo 75 del mismo codigo.4 Aungque sélo en las fracciones IV,
XV, XVl y XXII del mencionado articulo se encuentra la palabra contrato, puede
afirmarse que [a mayoria de los actos de romercio a que se refiere ol citado cédigo, se
producen mediante la celebracién de un contrato que debe calificarse como mercantil.

- Una postura que ha adquirido importancia considera que son mercantiles los
contratos que surgen de las relaciones a que da lugar el ejercicio de una empresa o
que estan vinculados a la actividad empresarial.5

En todo caso la nota caracteristica de los contratos mercantiles es que
constituyen un eslabén de un trafico econémico profesional, que ademas de procurar
siempre la circulacion de los valores patrimoniales, es esencialmente lucrativo.

4. LA FORMACION DE CONTRATOS.
En la formacion de todo contrato intervienen dos clases de elementos: los

llamados esenciales o de existencia y los de validez, estos titimos necesarios para que
el contrato produzca plenamente sus efectos y para que no pueda ser anulado.

? Alvarez del Manzano y Vidari. Citado por Arce Gargollo, Javier. Contratos Mercantiles Atipicos,
8a. ed., Edit. Porrua, S.A., México, 2001, p. 34,

4 Cfr. Cervantes Ahumada, Raul. Op. cit., p. 510.

s cfr. Garrnigues, Joaquin. Curso de Derecho Mercantil, T. Il, Sa. ed., 2a. reimp., Edit. Porrua, S.A.,
Meéxico, 1898, p. 13.



El Codigo Civil Federal en el articulo 1794 sefiala: Para la existencia del
contrato se requiere: I. Consentimiento; ll. Objeto que pueda ser materia del contrato.
Por su parte el articulo 1795 determina que: E/ contrato puede ser invalidado: . Por
incapacidad legal de las partes o de una de ellas; Il. Por vicios del consentimiento. lil.
Porque su objeto, o su motivo o fin, sea ilicito; IV. Porque el consentimiento no se
haya manifestado en la forma que la ley establece. interpretado este articulo en sentido
contrario, se tienen como elementos de validez, la capacidad; la ausencia de vicios en
el consentimiento; la licitud en el objeto, motivo, fin o condicion del contrato y la forma.

4.1. Elementos de Existencia.
4.1.1. Consentimiento.

Este primer elemento esencial es definido por el maestro Miguel Angel Zamora
como “...el acuerdo de dos 0 mas voluntades en los términos de una norma para la
produccion de las consecuencias previstas en la misma.”® El consentimiento, de
acuerdo con lo establecido por el articulo 1803 del Codigo Civil Federal, puede ser
expreso o tacito. | Serd exprese cuandoe Iz voluntad sc manifiesta verbalmente, por
escrito, por medios electrénicos, Opticos o por cualquier otra tecnologia, o por signos
inequivocos, y Ill. El tacito resultara de hechos o de actos que lo presupongan o que
autoricen a presumirio, excepto en los casos en que por ley o por convenio la voluntad
deba manifestarse expresamente.

Dada su naturaleza el consentimiento se forma por una oferta o policitacién y
por ta aceptacion de la misma. Lo oferta que se conoce también como propuesta es
una declaracion unilateral de voluntad, por medio de Ia cual el proponente hace saber
su intencion de contratar y las condiciones esenciales del contrato, es él quien toma la
iniciativa, aunque concede al destinatario -persona determinada o publico en general-
la facultad de dar vida al contrato, mediante {a aceptacion.

Como la propuesta obliga a su autor a mantener el ofrecimiento, el proponente
puede realizaria con plazo y sin plazo. En el primer caso, el propio oferente es quien
determina el tiempo para la aceptacion, quedando asi obligado a mantener la oferta
hasta en tanto no concluya el plazo concedido; en el segundo caso, es |a ey la que fija
el tiempo por el que el autor de la oferta queda obligado a sostener su ofrecimiento,
seguin se trate de contratantes presentes o ausentes. Ei oferente, por lo tanto, no

¢ Zamora y Valencia, Migue!l Angel. Contratos Civiles, 8a. ed., Edit. Pormuia, S.A., México, 2000, p. 28.
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puede quedar indefinidamente ligado a su ofrecimiento, pues una vez concluido el
término ya sea convencional o legal, la oferta pierde su eficacia.

La propuesta incluso puede revocarse si la retira su autor y el destinatario recibe
la retractacion antes que la oferta (art. 1808 CCF).

Por lo que respecta a la aceptacion, ésta debe corresponder exactamente a la
propuesta, es decir, debe ser de tal manera clara, que no haya duda de que la voluntad
del aceptante es la de adherirse a la oferta. Cuando oferta y aceptacion coinciden, el
consentimiento se forma y, por lo tanto, el contrato se perfecciona. Es necesario, sin
embargo. distinguir el perfeccionamiento del contrato entre presentes y entre ausentes.

a) Perfeccionamiento del contrato entre presentes.

Si los contratantes se encuentran presentes, el contrato se perfecciona en el
momento en que es aceptada la propuesta. La aceptacion debe ser lisa y llana, pues
en caso de que implique modificacién, el policitante queda desligado y entonces el
aceptante se convierte en oferente en cuanto a la modificacion propuesta, y el oferente
se convierte en posible aceptante respecte 2 csa medificacién (art. 1810 CCF).

Estando las personas presentes y sin que se haya concedido plazo, la oferta
debe aceptarse o rechazarse en el momento en que se formula; quedando el oferente
desligado si la aceptacion no se hace inmediatamente. Si la oferta se hace
concediendo un plazo, el oferente, queda ligado durante el término concedido. A la
expiracion de! término, si no se obtiene una aceptacion lisa y llana, queda también
desligado.

Lo anterior se estatuye por el Codigo Civil Federal al establecer en el articulo
1804 lo siguiente; Toda persona que propone a otra la celebracién de un contrato
fijandole un plazo para aceptar, queda ligada por su oferta hasta la expiracion del
plazo, y en el articulo 1805 que dice: Cuando la oferta se haga a una persona
presente, sin fijacion de plazo para aceptaria, el autor de la oferta queda desligado si la
aceptacion no se hace inmediatamente. La misma regia se aplicara a la oferta hecha
por teléfono o a traves de cuslquier otro medio electronico, éptico o de cualquier otra
tecnologia que permita la expresion de la oferta y la aceptacion de ésta en forma
inmediata.

b) Perfeccionamiento del contrato entre ausentes.

Este contrato tiene lugar cuando la oferta se hace a una persona que no esta



presente. En este caso, como en el anterior, si el autor de la oferta pone un término
para aceptar, queda obligado durante todo ese tiempo. Pero si no se fija ningun
término, la ley establece que queda obligado a mantener la oferta por el término de
tres dias, ademas del tiempo necesario para la ida y vuelta regular del correo, o del
medio de comunicacion que exista o que sea posible, a falta de correo piblico (art.
1806 CCF). .

Para conocer el momento y el lugar en que se concluye y perfecciona un
contrato entre ausentes la doctrina ha desarrollado cuatro teorias.

1. Teoria de la Informacion. Sostiene que para la formacién del contrato no
basta el que el aceptante, adhiriéndose a la proposicion contractual contenida en la
carta o telegrama que recibe, formule y concrete esa adhesion en su respuesta
también epistolar o telegrafica, pues es necesario ademas que el proponente reciba tal
respuesta y quede enterado de la misma. En el momento en que se verifica ese
conocimiento o informacidn, el contrato se perfecciona.

2. Teoria de la Declaracion. Considera esta teoria que el contrato se
perfecciona desde el momentc cn que ¢! aceptante contesia al teleyrama o caria que
le ha dirigido el proponente, dejando exteriorizada asi, por su respuesta también
epistolar o telegrafica, su adhesion a la oferta del segundo. Puesto que desde este
momento [as voluntades coinciden en un mismo punto juridico, y esa coincidencia se
ha manifestado exteriormente, desde ese propio momento se ha formado el contrato.

3. Teoria de la Expedicion. Admite esta teoria que el contrato se perfecciona
por la declaracion del aceptante, pero finca esa declaracion precisamente en el hecho
de desprenderse aquél de la carta o del telegrama, mediante su entrega a la oficina de
correos o de telégrafos, segun sea el caso, es decir, el contrato se perfecciona cuando
la aceptacién, ademas de manifestarse, se dirige al oferente.

4. Teoria de la Recepcion. En ella, el contrato se forma cuando la aceptacion
llega a manos del proponente, sin que sea necesario que éste, como lo quiere |a teoria
de ia informacion, se entere del contenido de la carta o del telegrama.?

E!l Cédigo de Comercio adopta precisamente esta teoria al establecer en el
articulo 80 lo siguiente: Los convenios y contratos mercantiles que se celebren por
correspondencia, telégrafo, o mediante el uso de medios electronicos, opticos o de

? Cfr. Tena, Felipe de Jesus. Derecho Mercantil Mexicano con exclusién del maritimo, 19a. ed., Edit.
Porrua, S.A., México, 2001, p.p. 268-273.



cualquier otra tecnologia, quedaran perfeccionados desde que se reciba la aceptacion
de la propuesta o las condiciones con que ésta fuere modificada.

Al reconocerse los mecanismos electronicos como medio de contratacion, es
importante, debido a las complejidades técnicas implicitas en estas herramientas.
determinar el momento en que se considera recibida la aceptacion, cuando se han
empleado medios electronicos, opticos o cualquiera otra tecnologia. A este respecto el
Caodigo de Comercio determina que a la informacion generada, enviada, recibida,
archivada o comunicada a través de dichos medios, se le denomina mensaje de datos
(art. 89). La misma ley establece la presuncion, a menos que las partes hayan
convenido otra cosa. que el mensaje de datos proviene del emisor si ha sido enviado:
I. Usando medios de identificacion, tales como claves o contrasefias de él o, Il. Por un
sistema de informacién programado por el emisor o en su nombre para que opere
automaticamente (art. 90). Por sistema de informacion debe entenderse, segun el
propio codigo, cualquier medio tecnolégico utilizado para operar mensajes de datos.

Es el articulo 91 el que establece el momento de recepcion de la informacion
asi enviada. De acuerdo con este precepto: /. Si el destinatario ha designado un
sistema de informacion para la roceopcicn, 6ésta tendrs lugar en &l moimeiilo en que
ingrese en dicho sistema, o Il. De enviarse a un sistema del destinatario que no sea el
designado o de no haber un sistema de informacion designado, en el momento en que

el destinatario obtenga dicha informacion.

Con el propésito de asegurar la procedencia de los mensajes de datos, ya sea
por disposicion legal o por asi requeririo el emisor, es necesario un acuse de recibo
para que éstos surtan efectos. En este entendido se considerara que el mensaje de
datos ha sido enviado, cuando se haya recibido el acuse respectivo. Salvo prueba en
contrario, se presumira que se ha recibido el mensaje de datos cuando el emisor reciba
el acuse correspondiente (art. 92 C. Com).

Aungue es plausible el esfuerzo del legislador federal para regular el
consentimiento manifestado mediante el uso de herramientas electronicas, existen
deficiencias en el aspecto relativo a la atribucion de los mensajes de datos a las
partes, asi como en la fiabilidad del método que compruebe I|a procedencia de tales
mensajes. Esta situacion hace necesaria la adopcion de alguno de los elementos
técnicos que permitan no solo la identificacion piena de los contratantes, sino que
ademas brinden seguridad y confidencialidad a la informacién que los mismos
proporcionan.

Por lo que respecta al Cédigo Civil Federal, también adopta la teoria de la
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recepcion para determinar el momento en que se considera perfeccionado un contrato
entre ausentes, pero a diferencia de lo establecido por el Codigo de Comercio,
unicamente reconoce efectos obligatorios a los contratos celebrados por medio de
telegramas, cuando los contratantes hayan suscrito un documento en el gue
reconozcan la eficacia del telégrafo como medio de comunicacion de su voluntad
contractual y, siempre que los originales de los respectivos telegramas contengan las
firmas de ellos. asi como los signos que hayan acordado (arts. 1807 y 1811).

c) Contratos mercantiles celebrados con intervencion de corredor publico.

Si el texto del articulo 82 del Codigo de Comercio hubiese que interpretarse
literal y aistadamente, su significado seria el siguiente: “...cuando por disposicion legal
o por voluntad de las partes se acuda ante corredor para celebrar ante €l un contrato
cualquiera, eéste solo se considerara celebrado cuando los otorgantes firmen la minuta
respectiva; pero ello, ademas de contradecir |a regla general consignada en el articulo
78 -validez de los actos comerciales sin dependencia de formalidades o requisitos-,
configuraria una formula errénea, pues con ella se pretenderia subordinar el
surgimiento de los derechos y obligaciones contractuales a la triple formalidad de la
intervencion del corredor, el otorgamiente de la minuta v la firma de los contratantes en
un contrato en el que, por haberse celebrado realmente con anterioridad, el indicado
formalismo es adoptado por las partes solo ad probationem.™

Este precepto debe interpretarse sistematicamente, y por ello ha de entenderse
en el sentido de que. ha falta de otras pruebas, los contratos en que intervengan
corredores quedaran perfeccionados cuando los contratantes firmaren la
correspondiente minuta de la manera prescrita en el titulo respectivo (art. 82 C.
Com.).

4.1.2. Objeto.

La mayoria de los autores al referirse al objeto del contrato distinguen entre el
objeto directo y el indirecto. Asi, se considera que el objeto directo del contrato es la
creacion o la transmision de obligaciones y derechos, mientras que el objeto indirecto,
es la cosa o el hecho que asimismo son objeto de la obligacion que engendra el
contrato.8

® Diaz Bravo, Arturo. Op. cit., p. 37.
® Cfr. Rojina Villegas, Rafael. Derecho Civil Mexicano, T. V., Vol. |, 7a., ed., Edit. Porrua, S.A.,
Meéxico, 1998, p. 287.



E! Cddigo Civil Federal al establecer en el articulo 1824 que: Son objeto de los
contratos: . La cosa que el obligado debe dar; Il. El hecho que el obligado debe
hacer o no hacer, atribuye al contrato mismo lo que propiamente es el objeto de la
obligacion. Por ello, debe entenderse en todo caso, que la expresion objeto de los
contratos empleada por el Cddigo Civil designa de manera eliptica el objeto de las
obligaciones creadas o transmitidas por el contrato, refiriendose asi al objeto indirecto
que, como ya se menciond, puede consistir en una cosa o en un hecho.|

a) El Objeto - Cosa.

De acuerdo con lo establecido por el articulo 1825 de la ley civil federal, /a cosa
objeto del contrato debe: existir en la naturaleza; ser determinada o determinable en
cuanto a su especie: y estar en el comercio.

El primer requisito se refiere a la posibilidad fisica de la cosa, ya que para estar
en condiciones de celebrar contratos, la cosa debe existir en la naturaleza, o por lo
menos, ser susceptible de existir. Esta es la razon por la que se permite que cosas
futuras sean objeto de un contrato (art. 1826 CCF); puesto que no se trata de cosas
que no pueden existir en términcs absclutos, sino que no existen sélo en el momento
de la celebracion del contrato.

La cosa debe ser ademas determinada o determinable en cuanto a su especie.
De acuerdo con este segundo requisito, el objeto de! contrato puede ser una cosa
cierta y concreta o bien, una cosa genérica. Si es una cosa cierta, es decir,
determinada en su individualidad, no puede ser sustituida por ninguna otra, ya que la
cosa cierta no es fungible. Si por el contrario, el objeto del contrato es un género, éste
no puede ser de tal modo ilimitado y elastico, que quite toda seriedad a la obligacion
del deudor, el género necesariamente debe ser determinado, no soélo en cuanto a su
especie, sino también en cuanto a su cantidad. En este caso, lo que se toma en
cuenta al celebrar el contrato, son las condiciones genéricas de la cosa, es decir, las
cualidades comunes y constantes que comparte con todas las demas de la misma
clase, y no sus cualidades individuales. Al respecto el articulo 87 del Codigo de
Comercio expresa: Si en el contrato no se determinaren con toda precision la especie
y la calidad de las mercancias que han de entregarse, no podra exigirse al deudor otra
cosa que la entrega de mercancias de especie y calidad medias.

Este precepto, considera el maestro Felipe de Jesus Tena, regula el pago de las
obligaciones genéricas, pues “... se contrae a cosas no determinadas individualmente,
pero que se hallan comprendidas en una especie o grupo perfectamente conocidos o
determinados. Ejemplos: mil sacos de harina, cien hectolitros de maiz, cincuenta



novillos. La obligacion del deudor en estos casos es una obligacion seria, dado el
caracter perfectamente limitado y conocido de la especie a que los individuos
pertenecen; pero asi como el acreedor no puede exigirle harina, maiz o novillos de
calidad suprema, tampoco podra el deudor escogertos de clase infima para librarse de
su obligacién. Cumple entregandolos de especie y calidad medias. Como la obligacion
versa sobre cosas fungibles no determinadas individualmente, de presumir es gque
ninguna de las partes tuvo en cuenta, al celebrar el contrato, ni las calidades supremas
ni las infimas de dichas cosas, sino las que comunmente caracterizan a estas mismas
dentro de la especie designada en el contrato.”® La ley por lo tanto, es quien suple la
voluntad de las partes, determinando que el deudor cumple su obligacién entregando
una de mediana calidad. Esta solucion también es la adootada por el Cédigo Civil
Federal (art. 2016).

Finalmente la cosa debe también estar en el comercio para poder integrar el
objeto del contrato. La nocién de comercio debe entenderse en su acepcion amplia, es
decir, que la cosa debe tener una naturaleza patrimonial o bien, un valor econémico.
Son dos las razones por las que las cosas pueden estar fuera del comercio: por su
naturaleza o por disposicion de la ley (art. 748 CCF). Estan fuera del comercio por su
naturaleza las que no pueden ser poseidas por algin individuo cxclusivamente, y por
disposicion de la ley, las que ella declara ireductibles a propiedad particular (art. 749
CCF).

Relacionando las disposiciones anteriores, claramente se desprende que la
posibilidad del objeto cosa se refiere no séio a su existencia en la naturaleza, sino
también a que sea determinable y a que se encuentre en el comercio.

b) Ei Objeto - Hecho.

Si el objeto del contrato es un hecho, éste puede ser positivo (un hacer ) o
negativo (un no hacer, un abstenerse de hacer), en ambos casos debe reunir dos
requisitos: ser posible y licito (art.1827 CCF).

El hecho debe ser posible fisica y juridicamente. Existe una imposibilidad fisica
cuando una ley de ia naturaleza es incompatible con la realizacion del hecho,
constituyendo un obstaculo insalvable, por lo que en forma absoluta y para toda
persona no podrd realizarse la prestacion convenida (art. 1828 CCF). Esta

'° Tena, Felipe de Jesus. Op. cit., p. 281.
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imposibilidad objetiva o absoluta no debe confundirse con la llamada imposibilidad
subjetiva o ineptitud del obligado, ya que en este ultimo caso, otra persona en lugar de
él, podra ejecutar el hecho, no habiendo por lo tanto imposibilidad fisica (art. 1829
CCF).

El hecho legal o juridicamente imposible, también previsto por el articulo 1828
de| Cédigo Civil Federal, es aquél que no puede existir porque es incompatible con los
supuestos logicos-juridicos de la norma que debe regirlo necesariamente y, que
constituye un obstaculo insuperable para su realizacion.

E! objeto del contrato necesariamente debe ser posible. pues en caso de que las
partes convengan en que figure como objeto una cosa o un hecho imposible, el
contrato sera inexistente. Al respecto el articulo 2224 de la ley civil federal expresa: E/
acto juridico inexistente por falta de consentimiento o de objeto que pueda ser materia
de él no producira efecto legal alguno. No es susceptible de valer por confirmacion, ni
por prescripcion; su inexistencia puede invocarse por todo interesado.

El hecho objeto del contrato debe ser ademas licito. El Cddigo Civil Federal en
el articulo 1830 estatuye: Fs ilicito el hecho que cc contrario a las leyes de orden
publico o a las buenas costumbres.

Se consideran normas de orden publico interno “...las relativas a la organizacion
politica, a la organizacion judicial, al régimen de bienes inmuebles, a la capacidad y al
estado civil de las personas y, en general, las normas de Derecho Publico o las normas
de Derecho Privado que tengan el caracter de imperativas o de prohibitivas.”!? Las
normas de orden publico, por Io tanto, se establecen en funcion de la proteccion de un
interés general, manteniendo con ellas la supremacia de la sociedad sobre el individuo,
por ello es que se consideran nulos los actos ejecutados contra el tenor de las leyes
prohibitivas o de interés publico (art. 8 CCF).

Concepto que no ha sido fijado en la ley v al que la doctrina no da un contenido
uniforme, es el de buenas costumbres.

El maestro Alfonso Caso,'? al tratar las relaciones entre ia moral y el derecho,
distingue en las normas morales dos tipos: normas de moral individual y normas de
moral social. En las primeras la sancion esta en el fuero interno de cada individuo;
mientras que las normas de moral social tienen una sancion externa semejante a la

" Sanchez Medal. Ramon. De los Contratos Civiles, 17a. ed., Edit. Porrua, S.A., México, 1999, p. 40.
'2 Cfr. Caso, Alfonso. Citado por Rojina Villegas, Rafael. Op. cit., p.p. 300 y 301.
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sancion juridica, pero que no administra el Estado, sino que impone la sociedad. Esta
sancion extema consiste generalmente en el desprecio que los integrantes de una
colectividad tienen para aquellos individuos que han realizado actos contrarios a las
normas morales que se consideran indispensables para la convivencia social. El
maestro Caso, también establece que solo aquellas normas de moral social que tienen
una misma finalidad con las juridicas, es decir, garantizar las bases para lograr la
convivencia social, deben tener una sancion semejante para decretar la nulidad de
aquellos actos que se ejecutan en violacién de las mismas. Sin embargo, se presenta
el problema que consiste en determinar en cada época cuales son las normas de moral
social indispensables para la convivencia humana que no sélo tengan como sancion el
desprecio. sino también una sancion juridica: la nulidad de los actos o contratos que se
lleven a cabo contra las mismas.

Las buenas costumbres, por lo tanto, deben entenderse como el aspecto
exterior de la moralidad.

4.2. Elementos de Validez.
4.2.1. Capacidad.

La capacidad es la aptitud para ser titular de derechos y sujeto de obligaciones y
para hacerlos valer. Este concepto implica dos grados que corresponden a la
capacidad de goce y a la capacidad de ejercicio. La primera, es la apfitud que tiene
todo individuo para ser titular de derechos y sujeto de obligaciones(art. 22 CCF),
mientras que Ia segunda, como su nombre lo indica, consiste en fa posibilidad juridica
del individuo para ejercer sus derechos y cumplir sus obligaciones por el mismo, lo que
le permite celebrar validamente actos juridicos y comparecer en juicio, esta capacidad
se obtiene con la mayoria de edad y en condiciones de completa normalidad mental.13

En relacion a la capacidad para contratar la regia general es que son habiles
para contratar todas las personas no exceptuadas por la ley, quienes pueden hacerlo
por si mismas o por medio de representante (arts. 1798 y 1800 CCF). Se encuentran
expresamente exceptuadas y no tienen, por lo tanto, capacidad general de ejercicio:
los menores de edad y los mayores de edad disminuidos o perturbados en su
inteligencia, aunque tengan intervalos licidos, asi como aquellos que padezcan alguna
afeccién originada por enfermedad o deficiencia persistente de caracter fisico,

'3 Cfr. Rojina Villegas, Rafael. Op. cit., p. 383.
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psicolégico o sensorial o por la adiccion a sustancias téxicas como el alcohol, los
psicotropicos o los estupefacientes; siempre que debido a [a limitacion, o la alteracion
en la inteligencia que esto les provoque no puedan gobernarse y obligarse por si
mismos, o manifestar su voluntad por algin medio (arts. 23 y 450 CCF).

La incapacidad de ejercicio en una o en ambas partes que han celebrado un
contrato es causa de invalidez de éste y da origen a una accion de nulidad relativa (art.
2228 CCF), de la cual, no podra valerse cualquier interesado, sino sélo el mismo
incapaz (art. 2230 CCF). El contrato, en este caso, puede convalidarse a través de la
confirmacion que haga directamente el incapaz, cuando haya cesado su estado de
incapacidad; o bien, por conducto de su representante legal, cuando esté autorizado
para celebrar el acto juridico o contrato (art. 2233 CCF). La accion de nulidad es
ademas susceptible de prescripcion (art. 2236 CCF),

Por lo que respecta a la incapacidad de goce, la ley no establece en forma
general los diversos casos en los que se presenta, sino que solo sefiala en forma
particular, quien o quienes no tienen aptitud de ser titulares de ciertos derechos. La
razon por la que no se admite la incapacidad general de goce, radica en que ésta niega
al individuo la aptitud para adquirir derechos y cbligacicnes, lo que significa negar la
personalidad juridica.

El contrato celebrado por un incapaz con incapacidad de goce, sera nulo de
pleno derecho, estara afectado de nulidad absoluta, la cual no desaparece por
confirmacion ni por prescripcion (art. 2226 CCF).

A las incapacidades - minoria de edad y estado de interdiccion - prescritas por
el Cddigo Civil Federal (articulos 23, 450 y 635), han de agregarse las siguientes
limitaciones de naturaieza mercantil:

- La prohibicion de ejercer el comercio impuesta a corredores, quebrados no
rehabilitados y a personas que por sentencia ejecutoriada hayan sido condenados por
delitos contra la propiedad (art. 12 C. Com.).

- La circunscripcién de las operaciones que pueden realizar las sociedades
mercantiles, solo a las inherentes a su objeto social (arts. 10 LGSM y 26 CCF).

- Las taxativas impuestas por la LIE a ciertos actos y contratos celebrados por
personas o unidades cuyas inversiones se consideran extranjeras por la propia ley.

- La prohibicién a los comerciantes casados bajo el régimen de sociedad
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_conyugal, de hipotecar o gravar los bienes de la sociedad, sin licencia del otro conyuge
~(art.9C. Com.).

- La posibilidad de restringir e! ejercicio del comercio a los extranjeros, de modo
general o dentro de ciertas areas, por razones de politica o de tratados internacionales
(art. 13 C. Com.)."

4.2.2. Ausencia de vicios en el consentimiento.

En opinién del maestro Zamora y Valencia: “...los vicios del consentimiento son
aquellas circunstancias particulares que sin suprimirlo, lo danan.”$

Por su parte el maestro Gutiérrez y Gonzalez, aun cuando no proporciona un
concepto de vicio de la voluntad, si lo sefiala de vicio, indicando que es: “..la
realizacion incompleta o defectuosa de cualquiera de los elementos de esencia de una
institucion.”18

E! Cadigo Civil Federal reconoce como vicios det consentimicnte al error, al dolo
y a la violencia (art. 1812). La lesion en cierta manera participa también de esta

naturaleza. La presencia de cualquiera de estos vicios puede invalidar el contrato,
produciendo la nulidad relativa del mismo (art. 2228 CCF).

a) Error.

“El error es el conocimiento inexacto de la realidad consistente en creer cierto lo
que es falso o falso, lo que es cierto.”?

Hay cuatro clases de errores posibles de cometer en un contrato.

1. Error-obstaculo. Es el que recae sobre la naturaleza del contrato o sobre la
identidad de la cosa, originando (a inexistencia del consentimiento y, por lo tanto, del
contrato.

2. Error - nulidad. Es el que vicia el consentimiento y motiva la nulidad relativa

' Cfr. Dlaz Bravo, Arturo. Op. cit., p.p. 35-37.

'S zamora y Valencia, Miguel Angel. Op. cit., p. 40.

'® Gutiemez y Gonzalez, Emesto. Derecho de las Obligaciones, T. I, 12a. ed., 1a. reimp., Edit
Porrua, S.A., México, 1998, p. 327. ‘

7 Zamora y Valencia, Miguel Angel. Op. cit., p. 41.
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del contrato. Puede consistir tanto en un error de derecho como en un error de
hecho.® De acuerdo con el Cédigo Civil el error - nulidad es el que recae sobre el
motivo determinante de la voluntad de cualquiera de los que contratan. pero a
condicion de que en el acto de la celebracion se declare ese motivo, o bien, que se
pruebe por las circunstancias del mismo contrato que se celebro éste en el falso
supuesto que lo motivo y no por otra causa (art. 1813 CCF).

3. Error - indiferente. Esta clase de error no afecta la validez del contrato y
comtnmente se reduce a contratar en condiciones mas onerosas o desfavorables de
las que se penso, pero no al extremo de que de haberse conocido la realidad no se
hubiera contratado.

4. Error - rectificable. Tampoco anula el contrato, sin embargo, autoriza una
correccion o enmienda posterior del mismo. El articulo 1814 del Cédigo Civil Federal
expresa: El error de célculo solo da lugar a que se rectifique.

La nulidad del contrato por error solo puede invocaria la parte que lo sufri6 (art.
2230 CCF), y la accién para que se declare tal nulidad prescribe en diez afios si la
victima del error no lleg6 a descubrir antes dicho vicio, ya que si csto Gltimo ocurre, la
prescripcion extintiva se consume en un plazo de sesenta dias, contados a partir del
dia en que el error fue conocido (arts. 638 y 2236 CCF), es también a partir de esta
fecha cuando puede la victima, confirmar el contrato expresamente (art. 2233), o
ratificario tacitamente mediante el cumplimiento voluntario a través del pago o de
cualquier otro modo (art. 2234).

b) Dolo.

Se entiende por dolo en los contratos cualquiera sugestion o artificio que se
emplee para inducir a error o mantener en él a alguno de los contratantes (art. 1815
CCF).

De acuerdo con el concepto anterior, las sugestiones o [os artificios no
constituyen por si mismos un vicio del consentimiento, sino que son los medios para
obtener el resultado de inducir a error o mantener en él a una persona, por lo tanto el
vicio no es el dolo, sino el error.

Existen dos clases de dolo: principal e incidental. El primero es causa de nulidad

'8 Cfr. Borja Soriano, Manuel. Teorla General de las Obligaciones, 17a. ed., Edit.Porrua, S.A.,
Meéxico, 2000, p.p. 216-219.
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relativa del contrato, porque el error a que induce o que es mantenido por el mismo,
recae sobre el motivo determinante de la voluntad del contratante, obteniendo asi su
anuencia para celebrar un contrato que de otro modo no hubiera perfeccionado (art.
1816 CCF). El dolo incidental no ha tenido ese efecto, y aunque origina un error, éste
no afecta la validez del contrato, por lo que de haberse conocido la realidad, el contrato
se hubiera celebrado. También se establece diferencia entre el dolo bueno y el dolo
malo. Se considera que es dolo bueno la pequeiia astucia, empleada generalmente por
los comerciantes para ponderar las cualidades de la mercancia, provocando con ello
un interés en €l cliente. Esta simple exageracién sin intencién de dafio no es causa de
nulidad del contrato (art. 1821 CCF). El dolo malo si tiene efectos juridicos, puesto
que implica un engano intencional realizado por artificios o maniobras mentirosas para
inducir a error o mantener en el a alguno de los contratantes.9

La mala fe, que en derecho se equipara al dolo, es la disimulacién del error de
uno de los contratantes, una vez conocido. Se distinguen apenas en que el dolo es
activo, mientras que la mala fe es pasiva.

c) Violencia.

El articulo 1819 del Cédigo Civil Federal determina que hay violencia cuando se
emplea fuerza fisica 0 amenazas que importen €l peligro de perder la vida, la honra, la
libertad, la salud o una parte considerable de los bienes del contratante, de su
conyuge, de sus ascendientes, de sus descendientes o de sus parientes colaterales
dentro del segundo grado para determinar a una persona a celebrar un contrato.

Para que la violencia sea un vicio del consentimiento se requiere:

-Que sea grave. Esto significa que sea de tal naturaleza que pueda impresionar
a una persona razonable, es decir, el temor originado por la violencia debe importar
peligro de perder la vida, la salud o una parte considerable de los bienes del
contratante o de una persona que la ley supone allegada a él.

-Que sea actual, inminente. Aunque la ley no establece esta caracteristica, se
desprende de la naturaleza misma del vicio.

-Que sea ilicita. La violencia debe implicar un hecho contrario a las leyes o a las
buenas costumbres, por lo que el temor reverencial de solo desagradar a las personas

' Cfr. Sanchez Medal, Ramén. Op. cit. p. p. 57- 58.
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a quiehes se debe sumision y respeto, no basta para viciar el consentimiento (art. 1820
CCF).

-Que sea el motivo determinante de la voluntad del sujeto al contratar; y

-Que provenga de una persona, ya sea alguno de los contratantes, o un
tercero, interesado o no en el contrato (art. 1818 CCF), y no de un hecho daiioso, ya
que en este caso se estaria en presencia de un estado de necesidad.

La violencia da origen a la nulidad relativa del contrato (art. 2228 CCF),
nulidad que sélo puede invocar quien sufrié aquélla (art. 2230 CCF). Ademas, este
vicio del consentimiento, una vez que ha cesado y siempre que no concurra otra causa
de invalidacion, es susceptible de ser convalidado por confirmacion o a través del
cumplimiento voluntario por medio del pago, novacion o cualquiera otro modo;
teniéndose por ratificado tacitamente (arts. 2233 y 2234 CCF). La accion para pedir la
nulidad de un contrato hecho por violencia prescribe a los seis meses, contados desde
que cese ese vicio del consentimiento (art. 2237 CCF).

d) Lesion.

En relacién a la naturaleza juridica de la lesidn, en la doctrina existen dos
corrientes perfectamente identificables. La primera que sostiene una concepcién
subjetiva, considera a la lesion como un vicio del consentimiento; puesto que el
desequilibrio entre las prestaciones del contrato es resuitado de la explotacion de las
condiciones desventajosas (suma ignorancia, notoria inexperiencia o extrema miseria)
de la otra parte.

La segunda postura que se conoce como concepcion objetiva, elimina toda
referencia al consentimiento; limitandose a destacar el desequilibrio, es decir, sélo
considera la desproporcion que puede existir entre las prestaciones del contrato. En
esta postura no se trata de establecer la lesion por medio de un elemento subjetivo de
apreciacion individual .20

E! Cadigo Civil Federal, en su articulo 17 considera a la lesién como un vicio
subjetivo y objetivo a la vez, ya que establece: Cuando alguno, explotando la suma
ignorancia, notoria inexperiencia o extrema miseria de otro, obtiene un lucro excesivo
que sea evidenternente desproporcionado a lo que él por su parte se obliga, el

2 Cfr. Gutiérrez y Gonzalez, Emesto. Op. cit., p.p. 371-372.
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perjudicado tiene derecho a elegir entre pedir la nulidad del contrato o la reduccién
equitativa de su obligacién, mas el pago de los correspondientes dafios y perjuicios.

El derecho concedido en este articulo dura un afio.

La accién por causa de lesién es una accion de nulidad relativa que provoca la
invalidacion del contrato (art. 2228 CCF), sin embargo, dicha accidn posee
caracteristicas propias como son: “El contrato conmutativo afectado de lesion no puede
ratificarse ni expresamente (art. 2233 CCF), ni tampoco tacitamente por medio de su
cumplimiento (art. 2234 CCF), a diferencia de lo que ocurre con un contrato herido de
nulidad relativa; ademas, dicha accién por causa de lesion tiene una duracion de sélo
un ano (art. 17 CCF), en tanto que la accién de nulidad relativa esta sujeta a la regla
general de la prescripcion decenal (art. 1159 CCF). Finalmente, la accion de referencia
no siempre produce la supresion total de los efectos del contrato afectado de lesion,
sin0 que en ocasiones solo origina ia reduccion equitativa de la obligacién a cargo
del perjudicado, cuando fuere imposible la devolucion...

“Aunque la accion por causa de lesion... ha sido instituida solo en beneficio del
contratante perjudicado, dnico facultado para intentarla y no los terceros (art. 2230
CCF), dicha accién no puede renunciarse (art. 6 CCF), por ser de interés pubiico el
fundamento de la misma, que no es otro que impedir la explotacién del débil. Esta
misma razon explica por qué no es susceptible de ratificacion expresa, ni de ratificacion
tacita por el cumplimiento voluntario, el contrato afectado de lesion."2!

4.2.3. Licitud en el motivo o fin.

El motivo o fin determinante de la voluntad, “...es la razén contingente, subjetiva,
y por lo mismo variable de individuo a individuo, que lo induce a la celebracién del acto
juridico."2

E! Cédigo Civil Federal reconoce, que no sdlo el objeto - hecho debe ser licito
(arts. 1824 fracc. Il, 1827 fracc. Il y 1830), sino que también lo debe ser el fin o motivo
determinante de la voiuntad de los contratantes (art. 1831). Establece ademas, que la
ilicitud en el objeto al igual que la ilicitud en el fin 0 motivo determinante del contrato,
producen la nulidad del mismo (art. 2225).

2! sanchez Medal. Ramon. Op. cit.,
2 Gutierrez y Gonzalez, Ernesto. Op cit., p. 323.
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Sin embargo, para que el fin o motivo determinante de la voluntad tenga
trascendencia juridica, es necesario que se haya declarado expresamente tal motivo al
celebrarse el contrato, o bien que de las circunstancias que rodean la celebracién del
contrato, resulte que se celebro por este motivo y no por otro.

En materia mercantil el articulo 77 del Cédigo de Comercio se refiere al fin o
motivo determinante del contrato al expresar. Las convenciones ilicitas no producen
obligacioén ni accion, aunque recaigan sobre operaciones de comercio.

El maestro Felipe de J. Tena hace una muy severa critica de este precepto
diciendo lo siguiente: “Poco reflexivos estuvieron los redactores de nuestro Cédigo al
dar cabida en €l a esta disposicion del espafol. Sobre ser ella absolutamente inutil,
hallase concebida en forma tal, que envuelve un despropasito.

“Es indtil, porque el derecho comun de las obligaciones ha sustentado siempre,
de acuerdo con la conciencia universal de todos los pueblos mas o menos cultos, la
absoluta y radical ineficacia de todo pacto prohibido por la moral o por la ley. No
encierra, pues, el articulo 77 ninguna derogacion ni ninguna novedad respecto a lo
que el derecho comtin tiene en esta materia perfectamente ostablecido. Por ctra pante,
¢no nos dice el ya conocido articulo 81 que, salvo las modificaciones y restricciones
del Codigo de Comercio, seran aplicables a los actos mercantiles las disposiciones det
derecho civil acerca de las excepciones y causas que invalidan los contratos? ¢ Para
que hablar entonces en el articulo 77 de una causa especial de nulidad de los
contratos, cuando esa causa es, por cierto, una de las mas firmemente reconocidas
por el derecho civil, como generadora de dicha nulidad?"2

4.2.4. Forma.

Es el dOittmo de los requisitos de validez que establece el Cédigo Civil. E!
maestro Miguel Angel Zamora define a ia forma como: “...la manera de exteriorizarse el
consentimiento en el contrato y comprende todos los signos sensibles que las partes
convienen o la ley establece para lograr esa exteriorizacion. 24

De acuerdo con esta definicion, todos los contratos son formales en el sentido
de que todos deben exteriorizarse para ser conocidos en el mundo juridico.

2 Tena, Felipe de Jesus. Op. cit., p. 265.
24 zamora y Valencia, Miguel Angel. Op. cit., p. 31.
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Se suele clasificar a los contratos en atencion a su forma en consensuales,
formales y solemnes. En los primeros la ley no regula la manera en que debe
exteriorizarse el consentimiento, por lo que deja a la libertad de las partes la eleccion
de la forma, siendo incluso suficiente que el acuerdo de voluntades que perfecciona at
contrato se realice de manera verbal; y en los ultimos, “...impone la necesidad de
exteriorizar el consentimiento cubriéndolo o rodeandolo de ciertos y determinados
elementos visibles..."?5 esta solemnidad es forma de ser del contrato y elemento de
existencia, por lo que la falta de esa forma produce la inexistencia del contrato. Por lo
que respecta al contrato formal, en éste la ley exige determinada forma para su
celebracién, dicha formalidad se convierte en un elemento de validez del propio
contrato (art. 1795 fracc. IV CCF), ya que la omision de esa formalidad exigida por
ia iey hace que el contrato en cuestion pueda ser impugnado de nulidad relativa (art.
2228 CCF).

El Cdédigo Civil Federal, a manera de un enunciado tedrico y como principio
general, contempla la consensualidad en la celebracion de todos los contratos, y
sefiala como una excepcion también tedrica [a formalidad para la celebracion de
determinados contratos. Al respecto los articulos 1832 y 1796 expresan: En los
contratos civiles cada uno se obliga en la manera y términos que aparezca que quiso
obligarse, sin que para la validez del contrato se requieran formalidades determinadas,
fuera de los casos expresamente designados por la ley. Los contratos se perfeccionan
por el mero consentimiento, excepto aquellos que deben revestir una forma
establecida por la ley. Desde que se perfeccionan, obligan a los contratantes no solo al
cumplimiento de lo expresamente pactado, sino también a las consecuencias que,
segun su naturaleza, son conforme a la buena fe, al uso o a la ley. Sin embargo, al
analizar cada uno de los contratos en particular, se advierte que Ia gran mayoria de los
contratos expresamente reglamentados por este ordenamiento son contratos formales;
por lo que en realidad, se convierte la regla general en excepcion y la excepcion, en
regla general.

La ciasificacion de los contratos, desde el punto de vista de la forrma, en
consensuales y formales, no parece apropiada para el maestro Garrigues, quien sefiala
que Ia diferencia entre esos contratos consiste en que en los contratos formales debe
observarse una determinada forma establecida por Ia ley, mientras que en los
consensuales la ley no establece alguna en especial. Por ello considera que es mas
preciso distinguir entre “...contratos con forma libre y contratos con forma impuesta.”

2 Ibidem, p. 33.
% Garrigues, Joaquin. Op. cit., p. 20.
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La falta de forma exigida por la ley, puede purgarse a través de la ratificacion
expresa, mediante la reiteracién del contrato con las formalidades legales omitidas
(art. 2231 CCF), extinguiéndose asi por confirmacion la accion de nulidad, o bien a
través del cumplimiento voluntario de dicho contrato, mediante su ratificacion tacita
(art. 2234 CCF). Tanto en la confirmacion como en (a ratificacion tacita, se entiende
que son las dos partes las que han convalidado el contrato que se celebré sin la
formalidad exigida por Ia ley.

El Codigo Civil Federal admite ademas el ejercicio de la accion pro forma,
consistente en que cualquiera de las partes puede exigir que se de al contrato la forma
legal si la voluntad de ellas consta de manera fehaciente (art. 1833) y no se trata de
actos revocables (art. 2232).

El Codigo de Comercio también contempla el llamado principio de libertad de
forma, al expresar en el articulo 78 lo siguiente: En las convenciones mercantiles cada
uno se obliga en la manera y términos que aparezca que quiso obligarse, sin que la
validez del acto comercial dependa de la observancia de formalidades o requisitos
determinados.

El maestro Felipe de J. Tena con su personal estilo, critica este precepto, al
sefalar: “.. el articulo 78 consigna una mentira, y quien creyere descubrir en él la
atrevida y plausible reforma que literalmente expresa, pronto sufrird el mas completo
desengano, al enterarse del siguiente articulo 79: Se exceptuaran de lo dispuesto en
el articulo que precede: I. Los contratos que con arreglo a este cédigo u otras leyes
deban reducirse a escritura o requieran formas o solemnidades necesarias para su
eficacia; Il. Los conlratos celebrados en pais extranjero en que la ley exige escrituras,
formas o solemnidades determinadas para su validez, aunque no las exija la ley
mexicana.

En uno y otro caso, los contratos que no llenen las circunstancias
respectivamente requeridas, no produciran obligacion ni accién en juicio.

“Externado asi todo el pensamiento del legislador, -sefiala el maestro Tena-
tenemos, pues, que la validez de un contrato mercantil no depende de la observancia
de ninguna especie de formalidades o requisitos, menos cuando el Cddigo de
Comercio, el Codigo Civil, el Cédigo Procesal del mismo ramo o cualquiera otra ley
habida o por haber, reclamen para la eficacia del contrato ia observancia de
determinados requisitos o formalidades. ¢Qué queda, pues, en pie del principio tan
enfaticamente proclamado por el articulo 78? ¢Qué alcance, qué significado practico



puede tener tal articuio en presencia del que inmediatamente le sigue? Absolutamente
ninguno, como no sea el de patentizar bien a las claras la reprensible ligereza y
descuido, que no la ignorancia, con gue los redactores del cédigo desempeiaron su
grave cometido... La Illamada excepcion, por lo ilimitado de sus términos, deja el
principio reducido a una férmula vana."??

Precisamente el Codigo de Comercio establece que cuando 12 ley exija ia forma
escrita para los contratos y la firma de los documentos relativos, si las partes han
manifestado su voluntad a través de mensaje de datos, se tendran por cumplidos
dichos requisitos siempre que el mensaje sea atribuible a las personas obligadas y
accesible para su consulta posterior. En caso de que el contrato deba otorgarse ante
fedatano publico, éste y los contratantes también podréan emplear los medios
electronicos, opticos o cualquier otra tecnologia para expresar los términos exactos en
que han decidido obligarse, en cuyo caso el fedatario publico, debera hacer constar en
el propio instrumento los elementos a través de los cuales se atribuyen dichos
mensajes de datos a las partes y conservar bajo su resguardo una versién integra de
los mismos para su posterior consuita, otorgando dicho instrumento de conformidad
con la legislacién aplicable que lo rige (art. 93). En términos casi idénticos se expresa
el articulo 1834-Bis del Cadigo Civil Federat.

5. EPOCA Y LUGAR DE CUMPLIMIENTO.

La rapidez y seguridad en el cumplimiento de las obligaciones posee un mayor
interés en la materia mercantil, que en la civil, “...por el hecho de que el destino del
dinero o la adscripcion de los bienes que constituyen su objeto a una explotacion
econémica, hace que su incumplimiento genere, normaimente, mayores perjuicios al
acreedor."?® Esta es la razon que explica por que en los contratos mercantiles no se
reconocen términos de gracia o cortesia en el cumplimiento de las obligaciones. Esta
disposicion contenida en el articulo 84 del Cédigo de Comercio que obliga a los jueces,
difiere claramente con la que, en el campo del derecho civil , obliga al juez a otorgar al
demandado que confeso expresamente toda la demanda, un plazo de gracia para el
cumplimiento de la deuda, después de efectuado et secuestro (arts. 404 y 508 CPC).

El mismo articulo 84 determina que para el computo de los términos se
entenderan: el dia, de veinticuatro horas; los meses, segin estén designados en el
calendario gregoriano, y el afio de trescientos sesenta y cinco dias.

27 Tena, Felipe de Jesus. Op. cit ., p. p. 266 y 267.
28 Broseta Pont, Manuel. Manual de Derecho Mercantil, 10a. ed., Edit. Tecnos, Madrid, 1994, p. 441,
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Este precepto guarda una estrecha relacion con el articulo 83 del mismo codigo,
que establece: Las obligaciones que no tuvieren término prefijado por las partes o por
las disposiciones de este codigo seran exigibles a los diez dias después de contraidas,
si solo produjeren accion ordinaria, y &l dia inmediato si llevaren aparejada ejecucion.
Esta disposicion especial, no coincide con el Cédigo Civil Federal, que en el articulo
2080 dispone que las obligaciones que no tuvieren plazo deben cumplirse, si se trata
de obligaciones de dar, después de transcurridos treinta dias de la interpelacion que
haga el acreedor, y si son obligaciones de hacer, cuando éste lo exija, siempre que
haya transcurrido el tiempo suficiente para su cumplimiento.

El cnteno de distincion establecido en el articulo 83 entre obligaciones que solo
producen accion ordinaria y las que traen aparejada ejecucion, es arbitrario, porque
nada tiene que ver el caracter ejecutivo de una obligacién con el plazo de la misma. “A
una obligacion se le imprime aquel caracter con el fin unico y exclusivo de acelerar no
su vencimiento, sino su efectividad, haciéndola al mismo tiempo mas segura.” 22 Ef
Codigo Civil acude a un criterio mas congruente pues la distincion la realiza sobre la
naturaleza de {a obligacion: de dar o de hacer.

Por lo que respecta al lugar de pago, el articulo 86 del Cddigo de Comercio
expresa: Las obligaciones mercantiles habran de cumplimentarse en el lugar
determinado en el contrato, o, en caso contrario, en aquel que segun la naturaleza del
negocio o la intencion de las partes deba considerarse adecuado al afecto por
consentimiento de aquéllas o arbitrio judicial. Esta disposicion, difiere del articulo 2082
de la ley civil federal que establece como lugar de pago, el domicilio del deudor, a
menos que las partes hayan convenido otra cosa, o que lo contrario se desprenda de
las circunstancias, de la naturaleza de {a obligacion o de la ley.

El precepto mercantii ademas de no ser claro, al dejar al arbitrio del juez una
ultima decision hace inoperante el caracter supletorio de la norma en relacion con la

voluntad de las partes, pues obliga indirectamente a un procedimiento judicial que pudo
evitar el legisiador. En este sentido, el precepto civil si suple la omision de las partes.

6. MORA.

“Al igual que en materia civil, el incumplimiento de las obligaciones mercantiles

# Tena, Felipe de Jesus. Op. cit., p. 277.
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afecta dos modalidades:

“-El absoluto, esto es, la completa inactividad del sujeto que reporta el
compromiso de hacer o de dar o, por el contrario, la realizacion de la conducta que se
obligd a no desplegar, cuando se trate de obligaciones de no hacer, y

“-El relativo, que se presenta cuando el sujeto no cumple en los términos de lo
convenido."30

Como consecuencia del incumplimiento, el deudor se constituye en mora. Se
entiende por mora en términos generales, el retardo en el cumplimiento de una
obligacién, pero en cuanto constituye una falta de parte del obligado.

Al no cumplir con la obligacién, se viola el derecho correlativo de la misma, y
como toda violacién de un derecho trae aparejado el deber de reparario, la mora
produce como efecto el imponer a quien en ella incurre, la obligacion de indemnizar al
afectado de los dafios y perjuicios que por la misma se le causen (arts. 2104 y 2105
CCF). Por dafio se entiende Ia pérdida o0 menoscabo sufrido en el patrimonio por falta
de cumplimiento de una obligacion (art. 2108 CCF). Es perjuicio la privacién de
cualquier ganancia licita que debiera haberse obtenido con el cumplimiento de la
obligacion (art. 2109 CCF). Los darfios y perjuicios deben ser consecuencia directa e
inmediata del incumplimiento de la obligacién, ya sea que se hayan causado o que
necesariamente deban causarse (articulo 2110 CCF).

Ademas, si la mora afecta a una obligacion nacida de un contrato bilateral, el
acreedor tendra derecho de pedir no solo el pago de los dafios y perjuicios, sino
también la resolucion del contrato. Es el articulo 1949 dei Codigo Civil Federal el que
establece. La facultad de resolver las obligaciones se entiende implicita en las
reciprocas, para el caso de que uno de los obligados no cumpliere lo que le incumbe.
El perjudicado podré escoger entre exigir el cumplimiento o la resolucién de la
obligacién, con el resarcimiento de darios y perjuicios en ambos casos. También podra
pedir la resolucién aun después de haber optado por el cumplimiento, cuando éste
resultare imposible.

L.a mora, por lo tanto, puede dar lugar al ejercicio de la accion rescisoria con el
pago de dafios y perjuicios a titulo de indemnizacion compensatoria, o al cumplimiento
forzado de la obligacion no cumplida, con el pago de dafios y perjuicios ocasionados

% Dlaz Bravo, Arturo. Op. cit., p. 49.
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por ef retardo en el cumplimiento a titulo de indemnizacién moratoria.

Finalmente, si la mora consiste en el retardo de la entrega de una cosa, cuando
tal entrega es consecuencia de un contrato translativo de la propiedad, los riesgos de
la cosa comenzaran a correr a cargo del deudor desde el momento en que se produce
la mora.3!

En materia mercantil (art. 85 fracc. 1), las obligaciones que no sean cumplidas
en el tiempo estipulado, hacen surgir la morosidad con todos sus efectos, al dia
siguiente de su vencimiento.

Como la obligacion es a plazo, "...no puede el deudor, una vez que aquél se
venza, retardar ni un dia mas el cumplimiento de la misma sin incurrir en mora... El
solo vencimiento del plazo, sin que la obligacion se cumpla, trae, ipso iure, aparejada la
mora, sin que sea menester que el acreedor haga nada que gestione en modo alguno
el pago de su crédito. El vencimiento del plazo lo hace todo. Dies interpellat pro
homine, ™2

Si Ia obligacion no tuviere fecha ni plazo de cumplimiento, los cfcctos de la
morosidad comenzaran, desde el dia en que el acreedor e reclamare al deudor, judicial
o0 extrajudicialmente, ante escribano o testigos (art. 85 fracc. Il C. Com.).

7. CLAUSULA PENAL.

Ante el incumplimiento de las obligaciones existen dos modos distintos de
solucionar las consecuencias: la prevision legal (art. 1949 CCF) y la determinacion
convencional. Esta uitima posibilidad es la que se conoce como clausula penal o pena
convencional.

De modo general, puede definirse a la clausula penal como  “...una declaracion
de voluntad mediante la cual, y para predeterminar las consecuencias del
incumplimiento de una obligacion principal, se establece una prestacion accesoria lo
suficientemente onerosa como para mover al cumplimiento, prestacion que, si éste no
se efectua, sirve para sancionar at incumplidor y para satisfacer al perjudicado.™3

3 Cfr. Tena, Felipe de Jesus. Op. cit., p. 279.

32 {gem. :

33 Gémez Calero, Juan. Contratos Mercantiles con Clausula Penal, 2a. ed., Edit. Civitas, S. A,
Madrid, Espafa. 1983, p. p. 58 y 69.
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Como la pena es una liquidacion anticipada y convenida de los dafos y
perjuicios que puedan causarse, si se exige ésta, no pueden reclamarse, ademas,
dafios y perjuicios. El beneficio que reporta es mayor, ya que al pedir la pena, el
acreedor (nicamente debera probar que ia otra parte incumplié sus obligaciones, sin
que sea necesario que demuestre que se le causaron dafios y perjuicios, ni el monto
de los mismos (arts. 1840 y 1842 CCF).

El Cédigo de Comercio prevé la existencia de la clausula penal en el articulo 88,
al expresar: En el contrato mercantil en que se fijare pena de indemnizacion contra el
que no lo cumpliere, la parte perjudicada podra exigir el cumplimiento del contrato o la
pena prescrita, pero utilizando una de estas dos acciones quedara extinguida la otra.

La razon por la que no se permite al acreedor pretender la prestacion de la pena
y la prestacion de la obligacion, es que el valor de la pena equivale al valor total de la
obligacion, no satisfecha en modo alguno.

Tal acumulacion, sin embargo, es perfectamente legitima en el caso de
que los dafios y perjuicios hayan sido originados por un cumplimiento imperfecto.
En consecuencia, la pena sirve para resareir jos dafios v perjuicios ocasionades no por
un incumplimiento total, sino por un cumplimiento que no se ajusta a las modalidades
convenidas.3¥ Al respecto el articulo 1846 del Codigo Civil Federal determina: £/
acreedor puede exigir el cumplimiento de la obligacion o el pago de la pena, pero no
ambos, a menos que aparezca haber estipulado la pena por el simple retardo en el
cumplimiento de la obligacion o porque ésta no se preste de la manera convenida.

En materia mercantil, también resuita aplicable el limite a la clausuia penal que
sefiala el articulo 1843 del Cédigo Civil Federal, es decir, no puede exceder ni en vaior
ni en cuantia a la obligacion principal.

8. CLASIFICACION DE £ OS CONTRATOS MERCANTILES.

Desde el punto de vista tedrico son muy diversos los criterios propuestos para
clasificar los contratos.

Una clasificacion general considera que los contratos son nominados e
innominados. Los primeros llamados también tipicos, son los que se encuentran

3 Cfr. Tena, Felipe de Jesus. Op. cit., p. p. 281 y 282,
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regulados expresamente por el derecho comin. Los contratos innominados o atipicos
son los que, teniendo o no un nombre especifico, carecen de reglamentacion expresa
dentro de la ley. Et Codigo Civil Federal en el articulo 1858 permite que los contratos
innominados se rijan por las reglas generales de los contratos, por las estipulaciones
de las partes y, en lo que fueren omisas, por las disposiciones del contrato con el que
tengan mas analogia de los reglamentados en el mismo codigo.

Los contratos, sean éstos nominados o innominados se dividen de acuerdo con
el Cadigo Civil Federal en unilaterales, cuando una sola de las partes se obliga hacia la
ofra sin que ésta le quede obligada (art. 1835); y bilaterales, cuando las partes se
obligan reciprocamente (art. 1836). Son bilaterales en un sentido amplio, cuando
simpiemente una y otra parte se obligan, y son sinalagmaticos o bilaterales en un
sentido propio o estricto, cuando las obligaciones que nacen a cargo de una y otra
parte tienen entre si una interdependencia reciproca.

Existen también contratos onerosos y gratuitos; en los primeros se estipulan
provechos y gravamenes reciprocos; en los gratuitos el provecho es solamente de una
de las partes (art. 1837 CCF).

El contrato oneroso se subdivide en conmutativo cuando las prestaciones que
se deben las partes son ciertas desde que se celebra el contrato, de tal suerte que
ellas pueden apreciar inmediatamente el beneficio o la pérdida que les cause éste, y en
aleatorio, cuando la prestacion debida depende de un acontecimiento incierto que hace
que no sea posible la evaluacion de la ganancia o pérdida sino hasta que ese
acontecimiento se realice (art. 1838 CCF).

Los contratos de acuerdo con la funcion economica que desempenan se
clasifican de {a siguiente manera:

- Contratos de cambio. Son los que realizan la circulacion de la riqueza, es”
decir, a través de ellos se transmiten bienes o servicios al publico. La compraventa, la
permuta, la cesion de créditos, el contrato estimatorio, el suministro, etc.., son ejemplos
de contratos que proporcionan bienes; mientras que el transporte y el contrato de obra
a precio alzado, proporcionan servicios.

- Contratos de colaboracién. En ellos una de las partes aporta una cooperacion
al desarrollo de ia actividad empresarial, como en la mediacién, la comisién y la
edicion.

- Contratos de prevision. Son los que se celebran para prever las consecuencias
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econdmicas de la realizacion de un riesgo, asumiendo una de las partes tales
consecuencias, mediante la correspondiente contraprestacion, como en el caso del
seguro.

- Contratos de guarda o custodia, como el depdsito y el servicio bancario de
cajas de seguridad.

- Contratos de crédito. Aquellos en los que cuando menos una de las partes
transmite a la otra un valor econémico con el aptazamiento de la contraprestacion
correspondiente, como son los casos del préstamo, la cuenta corriente, la apertura de
crédito, etc..

- Contratos de garantia. Dirigidos a asegurar el cumplimiento de obligaciones;
como la fianza, la hipoteca o el fideicomiso de garantia.35

9. INTERPRETACION DE LOS CONTRATOS.

La ejecucion o el cumplimiento de los contratos. sean éstos civiles o
mercantiles, exige su previa interpretacion. Sin embargo, en ocasiones las partes no
estan de acuerdo sobre el alcance que debe atribuirse a las palabras por medio de las
cuales expresaron su voluntad generando el consentimiento. Cuando surge esta
discrepancia sobre el alcance y el contenido de las voluntades respectivas, debe
procederse para resolveria a la interpretacion del contrato, acudiendo para ello a las
reglas contenidas en el Codigo Civil Federal (art. 2 C. Com).

De acuerdo con lo establecido por el ordenamiento legal antes citado, las
normas para interpretar los contratos se dividen en dos grupos: normas que tienden a
descubrir la voluntad intema o la intencion comin que las partes han exteriorizado a
través de las palabras, de los términos o de Ias clausulas que han empleado al celebrar
el contrato (arts. 1851 y 1852 CCF) y por ello, realizan lo que se llama interpretacion
subjetiva; y normas que son para eliminar dudas o ambigiiedades en las palabras,
términos o clausulas del contrato (arts. 1853 a 1857 CCF), razon por las que se les
llama normas de interpretacion objetiva.3é

Para las primeras, lo que debe buscarse ante todo al interpretar el contrato es la
intencion comtn que las partes han exteriorizado. Debido a esto si /os términos de un

35 Cfr. Urla, Rodrigo. Derecho Mercantil, 24a. ed., Edit. Marcial Pons, Madrid, 1997, p. 646.
3 Cfr. Sanchez Medal, Ramon. Op. cit., p. 75.
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contrato son claros y no defan duda sobre la intencién de los contratantes, se estara al
sentido literal de sus clausulas. Si las palabras parecieren contrarias a la intencion
evidente de los contratantes, prevalecera ésta sobre aquéllas (art. 1851 CCF).

Otro reconocimiento explicito de gque para la interpretacion del contrato es
definitivamente trascendente la voluntad o intencion comun de los contratantes, se
encuentra en el articulo 1852, que establece: Cualquiera que sea la generalidad de los
términos de un contrato, no deberan entenderse comprendidos en él cosas distintas y
casos diferentes de aquellos sobre los que los interesados se propusieron contratar.

Por lo que respecta a ias normas de interpretacion objetiva. su funcion es la de
eliminar las dudas y ambiguiedades que el contrato pueda presentar.

Dentro de este grupo de normas se incluye el llamado principio de la
conservacion del contrato, del cual puede considerarse como una importante
aplicacion, el articulo 1853 de la ley civil federal que determina: Sialguna clausula de
los contratos admitiere diversos sentidos. debera entenderse en el mas adecuado para
que produzca efecto. “La justificacion de esta norma es evidente, pues resulta mas
sensato sostener que cuando las partes celebraron un contrato o hicieron para que
produjera algun efecto y no simplemente para realizar algo completamente inuatil y
desprovisto de todo efecto... Sin embargo, esta misma regla no autoriza a interpretar el
contrato, en caso de ambigiedad, en el sentido mas adecuado para que produzca el
maximo efecto, sino simplemente para que produzca efectos juridicos..."37

En este tipo de interpretacién se emplea ademas, la llamada interpretacion
sisternatica,38 por virtud de la cual /as clausulas de los contratos deben interpretarse
las unas por las otras, atribuyendo a las dudosas el sentido que resulte del conjunto de
todas (art. 1854 CCF). De acuerdo con este precepto la interpretacion que se haga de
las clausulas no debe ser aislada, es decir, no se debe considerar que cada una de
ellas es un todo, pues con esa forma de interpretacion podrian surgir choques entre
unas y ofras. En relacion también con esta interpretacion sistematica del contrato, a
las palabras empleadas por las parles, aunque tengan diversas acepciones, hay que
darles la significacion que sea mas conforme a la naturaleza y objeto del contrato (art.
1855 CCF).

LLos usos también son elementos de interpretacion para resolver las dudas que
origine la interpretacion de los contratos (art. 1856 CCF). En materia comercial los usos

7 |bidem, p. 77.
39 Ctr. Ibidem, p. 78.

29



mercantiles son decisivos para la interpretacion de ciertas férmulas y clausulas
contractuales cuya repeticion es caracteristica de la contratacion comercial.

Como disposicién final relativa a la interpretacién de los contratos, el Codigo
Civil Federal en el articulo 1857 dispone: Cuando absolutamente fuere imposible
resolver las dudas por las reglas establecidas en los articulos precedentes, si aquéllas
recaen sobre circunstancias accidentales del contrato, y éste fuere gratuito, se
resolveran en favor de la menor transmision de derechos e intereses; si fuere oneroso,
se resolvera la duda en favor de la mayor reciprocidad de intereses.

Si las dudas de cuya resolucion se trata en este articulo recayesen sobre el
objeto principal del contrato, de suerte que no pueda venirse en conocimiento de cual
fue la intencion o la voluntad de los contratantes, el contrato sera nulo.

Sobre esta segunda parte cabe aclarar que el término nulo se emplea en forma
errénea, pues si resulta imposible integrar las voluntades sobre el objeto principal del
contrato, éstas no son coincidentes, y por lo mismo no se habra formado el
consentimiento, es decir, la falta de consentimiento produce la inexistencia de! acto y
no su nulidad.
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CAPITULO I

ORIGEN Y EVOLUCION DE LA COMPRAVENTA.

En la actualidad para adquirir €l dominio, la mayoria de las personas celebra
cotidianamente numerosas compraventas, sin embargo, éstas fueron extranas a las
ideas de los pueblos primitivos, quienes para procurarse las cosas que necesitaban
las permutaban unas por otras. Posteriormente con la invencion de la moneda
acufada, el contrato de permuta o trueque fue desplazado por el de compraventa,
pues en lugar de dar una cosa por otra, el adquirente da un precio, es decir, una cierta
cantidad de moneda; convirtiéndose asi la compraventa en el contrato de mayor
aplicacién, por lo que resulta importante conocer en términos generales su evolucion
histérica hasta convertirse en el contrato trasiativo por excelencia.

1. ORIGEN.

Desde el momento en que el grupo humano primitivo adquirié una estabilidad
geografica y se delinearon las funciones de cada uno de sus integrantes, los
sentimientos cordiales entre los individuos se hicieron mas intimos y continuos;
permitiendo esto que el cambio de servicios se hiciera mas frecuente. Como Ia
propiedad individual no existia, nadie podia comprometer su actividad propia en favor
de otro; todo trabajo realizado era en beneficio del grupo conforme a las ordenes
absolutas del jefe, quien ademas de representar al grupo repartia los trabajos segun la
aptitud de los individuos. La propiedad, por lo tanto, pertenecia al conjunto dei grupo
pudiendo realizar sus miembros algunos cambios de cosas como armas, comestibies y
utites de trabajo.
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Cuando comenzaron a nacer vinculos de simpatia entre grupo y grupo, se
establecieron relaciones que tenian como propésito la sola permuta de objetos
muebles; debiendo conservar esos grupos los animales cazados, los frutos
cosechados, los instrumentos de trabajo, etc., puesto que ellos eran cambiables por
otros objetos. Lo que sobraba a un grupo podia ser necesario a otro y viceversa.

“El verdadero comercio no comenzo a efectuarse sino entre pueblos lejanos,
entre los que no podian existir las relaciones simpaticas que existian entre los grupos
vecinos. Ese comercio no venia sino cuando un grupo carecia de alguna cosa y se
armaba para arrebatarla alli donde la podia encontrar; si podia llegarse pacificamente
a un cambio o pemmuta, todo quedaba concluido: en caso contrario. se acurria a las
armas. La necesidad siempre creciente de los cambios mercantiles hacia necesario
que se recurriese lo menos posible & la prueba de las armas; pero la desconfianza
continuaba existiendo."3?

A medida que aumentaba el numero de familias en los diversos grupos, la
divisién del trabajo se hizo cada vez mas presente, esto originé la disminucion de la
solidaridad dentro de los grupos, pudiendo asi las familias adquirir cierta autonomia no
sélo ante el grupo sino también ante su representante; o que pormitié gjercer derechos
y contraer obligaciones a cada familia, “...pero en el sentido de que toda ella era
responsable solidariamente de los actos de cada uno de sus miembros; que la division
del trabajo economico 6 social establecida al principio por el jefe entre las diversas
familias se perpetud por la costumbre, dando origen a las diversas castas o clases
sociales, que no podian ya franquear las barreras trazadas por el arte 6 industria a que
por herencia estaban condenadas...™® Fue asi como se hizo posible que existieran
relaciones juridicas entre los jefes de cada familia, quienes al tener ya en nombre
propio e independientemente dei grupo general algunos bienes, pudieron celebrar con

eéstos repetidos cambios.

Cuando aumento el nimero de cambios y permutas, multiplicandose tanto en el
interior del grupo como con tribus y pueblos extrafios, se hizo necesario utilizar un
denominador comun de los valores materiales, ya que no siempre el que poseia
determinados objetos necesitaba los que se le daban en cambio, por fo que el ganado
(en latin pecus, de donde deriva pecunia), y los metales preciosos, como el oro, la
plata, el bronce, etc., fueron mercancias que sirvieron para medir el valor de las otras.
Se habia inventado la moneda como signo de cambio; sin embargo, no debe

*® Guis ppe D’'Aguanno. Citado por Pallares, Jacinto. Derecho Mercantil Mexicano, Edit. UNAM.
Direccién General de Publicaciones, México, 1987, p. p. 11y 12.
“2 Sumner Maine. Citado por Pallares, Jacinto. Op. cit.. p. 14.
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entenderse como moneda acufnada, ésta probablemente vino con mucha posterioridad,
cuando los pueblos liegaron a un estado de cultura que les permitid pasar de la
moneda-mercancia a la moneda acufiada. Desde ese momento el contrato de permuta,
cambio o trueque quedo relegado; dando supremacia indiscutible a la compraventa.

2. EPOCA ANTIGUA.

El comercio y las compraventas que éste implica, fueron actividades que las
grandes civilizaciones de la antigtiedad conocieron, alcanzando en algunos casos, un
notable desarrolio.

Egipto, India Oriental, China y Babilonia, san tan solo algunas de las
civilizaciones en las que la actividad comercial ocupd un sitio importante.

La situacion geografica de Egipto fue sumamente favorable para el comercio
interior y exterior; aunque solo el primero fue practicado por los egipcios. El rio Nilo
favorecid la agricultura, la industria, la apertura de canales interiores asi como el trafico
interior.

Por lo que respecta al comercio exterior, parece ser que la envidia o celos de
que otros pueblos poseyeran los frutos de la cultura egipcia, fue determinante para que
en los primeros tiempos existiera un verdadero aislamiento comercial. “Dioédoro Siculo
cuenta que bajo Psamético todo navegante extranjero que abordaba a puertos egipcios
era condenado & muerte 6 & esclavitud. Solo posteriormente y poco a poco fueron
permitidas algunas vias de comunicacion para la importacion, pues las exportaciones
continuaron prohibidas. La ley declaraba animales impuros las principales bestias de
carga, como el camello y el asno; aun no se poseia la moneda acufiada; el comercio se
hacia por medio de trueque o empefiando el metal en su estado de barras por su valor
de peso. Hasta que la exuberancia de los productos de las manufacturas llegoé a
exigirto, se permiti6 la exportacion, la cual florecio especialmente en granos, tejidos y
vajillas."4!

Otra importante civilizacion antigua fue la India oriental en Ia que el comercio
tuvo gran importancia, pues en la division de castas existia la de los mercaderes,
quienes tenian el derecho de limitar e inciuso de prohibir la exportacion y gravaria. Ei
comercio intemo se realizaba a través de las vias fluviales asi como por los grandes

*' Guis ppe D'Aguanno. Citado por Pallares, Jacinto. Op. cit., p. p. 23 y 24.
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caminos abiertos al trafico, el comercio exterior, sin embargo, estuvo siempre
abandonado, en un principio a los arabes quienes parece lo controlaron hasta la época
de los portugueses, y después a los fenicios, egipcios y otros pueblos navegantes que
tocaban algunos puntos del litoral como Barygaza, Patala, Macires y Tapobama.

Entre los grandes ramos del comercio practicado por la India, se encuentra
ademas del! que poseian en Persia, Armenia y los pueblos del mar Caspio y mar
Negro, el que se establecio en China por el desierto de Cabi y por el Ganges y las
montarias Jhibet, comercio que se practicaba por medio de caravanas y que tenia por
objeto principal la seda de los chinos.

Una civilizacion milenana de la cual no se tienen datos ciaros respecto a su
actividad comercial es China, pues al parecer su comercio se reduce a que de este
lugar procedian las telas de seda que se vendian en la India, en Egipto, en Asia y en
Europa. Ceilan era el punto de reunion de los comerciantes de la antigiiedad, a ese
lugar acudian embarcaciones chinas encontrando navegantes y compradores persas
arabes y bizantinos en buques etiopes; mas tarde, la aparicion de} islamismo
imposibilité este trafico mercantil, quedando solo las complicadas comunicaciones por
tierra: sin embargo, continud la compra v venta de seda, pues una vcz conccida en
Siria; ejércitos chinos penetraron en la cuenca del Tarin seguidos de caravanas
mercantiles de chinos, pasando por los desfiladeros de Pamir hasta los centros
mercantiles de Turan, llegando a inundar los mercados de Armi y del Sir de tanta seda,
que ésta bajo de precio.

Por el contrario, para el imperio babilonico-asirio fue una actividad primordial.
Babilonia fue el depdsito de toda el Asia Occidental, con la que comunicaba por
diferentes vias. Los babilonios traficaban directamente con la India por agua, y hasta
que los fenicios los supiantaron, ellos fueron los principales importadores de sus
productos; los rios Eufrates y Tigris era utilizados para el comercio interior, el cual era
complementado con una abundante actividad mercantii extena originada por la
necesidad, puesto que la produccion, ya sea por sus excedentes o por su deficiencia,
los obligaba a las transacciones con el exterior. Entre las mercancias fabricadas por
Babilonia se encuentran: telas de algodon y lana, armas de acero, tapices y
perfumes.42

De Babilonia, la civilizacién comercial pasa a los fenicios quienes fueron los
creadores del trafico maritimo. Partiendo de sus puestos en la estrecha faja de su tierra

“2 Cfr. Pallares, Jacinto. Op. cit., p.p. 27, 28y 31.
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natal asiética los fenicios se dirigian a Siria, Creta, Chipre, Rodas y las costas griegas;
lugares a los que sus pequefias y veloces galeras navegaban cargadas con productos
metalicos, cristaleria y tejidos. Sidon y Tiro fueron sus mayores emporios mercantiles.

Es en este periodo en el que las necesidades del comercio condujeron a la
invencién de la moneda acufiada, y ésta empezé a circular faciimente de mano en
mano, siendo los babilonios al parecer, los primeros en imprimir sello oficial a la
moneda de plata en peso y medida.

3. DERECHO ROMANO.

Junto con el arrendamiento, la sociedad y el mandato, la compraventa forma
parte en el Derecho Romano de los lamados contratos consensuales, caracterizados
porque en ellos la obligacion se contrae por el sélo consentimiento, pues no hace falta
ningun escrito, ni la presencia de las partes, ni la entrega de la cosa.

La compraventa (emptio-venditio) es un contrato bilateral, de buena fe y
consenstutal, puesto que el consensus eontre !as partes cra lo gue producia el
perfeccionamiento del contrato. El Derecho Romano lo define como €l contrato por el
cual una persona (venditor), procura la fibre posesion y el disfrute completo y pacifico
de una cosa determinada a otra (emptor), quien a su vez se obliga a pagar a la primera
un precio fijado en dinero.43

El origen de la compraventa consensual romana ha sido muy discutido; sin
embargo, la mayoria de los autores coinciden en que las etapas historicas por las que
atravesd la compraventa hasta convertirse en un contrato consensual fueron las
siguientes:

Venta primitiva en Roma por la mancipatio.

“En esta primera etapa la venta se realiza por dos mancipationes, per aes et
libram, con toda la solemnidad y formalismo propios de esa operacion del derecho civil
antiguo. El vendedor se hace mancipar el precio del comprador y éste se hace
mancipar la cosa. La venta asi celebrada no era verdaderamente un contrato, sino una
simple transferencia reciproca de valores, con la desventaja de que solo podia hacerse
de contado, por otra parte, eran dos operaciones civiles desligadas (a una de ia otra;

< cfr. Igiesias, Juan. Derecho Romano. Historia e Instituciones, 10a. ed., Edit. Ariel, S.A., Barcelona,
1992, p.p. 395-396.
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terminadas no subsistia ninguna obligacién entre las partes, saivo la obligacion del
mancipante que el adquirente hacia valer mediante la actio auctoritatis, y que consistia
en asegurarlo contra el despojo, si a pesar de esto la cosa le era quitada, el comprador
podia reclamar del vendedor una indemnizacion de dos veces el precio pagado.

“La mancipatio no es accesible a los peregrinos y necesariamente transmite la
propiedad.

Venta por una doble estipulacion.

“Durante esta etapa la compraventa se practico a través de dos estipulaciones
reciprocas -stipulationes empti et venditi-, una para entregar la cosa y otra para pagar
el precio. Se fijaban asi, los deberes de las partes contratantes. Este procedimiento sin
embargo, tenia el inconveniente de aislar una de otra a las obligaciones reciprocas que
en el pensamiento de las partes se servian de causa la una a la otra. Ademas, si una
parte no cumplia podia obrar contra Ia otra, la cual estaba obligada iure civili y no tenia
otro recurso para su defensa que Ia exceptio doli.

“Este estadio tenia como ventaja el quie la compraventa podia hacerse a crédito,
con lo que se favorecid notablemente el comercio; por otra parte, los peregrinos
pudieron utilizar esta forma al series accesible la estipulacion.

Venta consensual.

“La compraventa formada por dos estipulaciones, actos unilaterales y de
derecho estricto; presentaba una estructura puramente romana que hubiera
conservado durante mucho tiempo a no ser por las relaciones cada vez mas
numerosas Y frecuentes con los demas pueblos, que dieron lugar a una compraventa
consensual, operacion nacida en el ambito del ius gentium que por sus ventajas
no tardd en ser reconocida por el derecho civil como un contrato y sancionada con
dos acciones bonae fidei. Este contrato era muy simple, para su perfeccionamiento
bastaba el acuerdo de las partes sobre la cosa a entregar y el precio a recibir. Pudo
ser utilizado por todas las personas debido a que era una institucion del derecho de
gentes, aunque sancionado por el derecho civil. Est autem emptio iuris gentium, et
ideo consensu peragitur. -Pues la compraventa es del derecho de gentes, y por tanto
se perfecciona por el consentimiento.- No transfiere la propiedad necesariamente para
que asi la puedan utilizar los peregrinos y ademas para que pudiera aplicarse a los
fundos provinciales y a las cosas que se tenian in bonis, de lo contrario su objeto
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hhbiera sido muy limitado.” 44

La compraventa en el Derecho Romano era un acto puramente obligacional;
creaba obligaciones tanto para el vendedor como para el comprador, en cumplimiento
de las cuales uno entregaba la cosa y el otro el precio. De ella no nacia un derecho
real, erga omnes, a favor del adquirente.

El vendedor se obligaba a entregar la cosa y no a transferir la propiedad: ut rem
emptorem habere licet, pero no ut darem remin propritas. La obligacion del vendedor
consistia en la entrega de la posesion de la cosa para que el comprador gozara de ella
licita y pacificamente, por esto se decia: Vacuam possessionem traedere. lo que
significa la entrega de una posesion libre; debido a esto el vendedor solo respondia a
hacer que el comprador saliera victorioso en el juicio posesorio que eventualmente un
tercerc promoviera en su contra y de los vicios ocultos de la cosa.*5

Como la compraventa no es un acto traslativo de dominio, nada impide que
pudieran ser objeto de la misma, cosas que no son propiedad del vendedor, es decir,
podia la compraventa recaer sobre cosas ajenas. Lo anterior debe entenderse en el
sentido de que si el vendedor qgarantizaba una tenenciz pacifica. cf contrato era valido
y el comprador no podia reclamar mientras no fuere privado de la cosa, ain cuando
tuviera conocimiento cierto de que era ajena. En caso de que el duefio de ia cosa
reivindicara ésta, como el vendedor no habia cumplido con la obligacion de garantizar,
era responsable por el incumplimiento de su obligacion especifica consistente en
mantener al comprador en el uso y goce de la cosa.

Necesariamente tenia que recurrirse a figuras juridicas que segun los tiempos
se llamaron mancipatio, in jure cessio o traditio, para que en union del contrato, se
realizara la traslacion de la propiedad. Existian ademas de estas figuras juridicas otros
medios para adquirir el dominio, uno de ellos la usucapion, a través de la cual el
comprador por ef tiempo que poseyera la cosa (uno o dos afios, segln los casos),
adquiria el dominio sobre elia; operando asi la prescripcion.

Conforme a los principios romanos, el simple acuerdo de voluntades no era
suficiente para realizar ninguna transmision de propiedad, ya que el contrato solo hacia
nacer obligaciones; por lo que era necesario ei acto material, que se encontraba en
alguna de Ias figuras ya mencionadas, para asi adquirir la propiedad.

“¢ Bravo Gonzalez, Agustin y Bravo Valdés, Beatriz. Derecho Romano. Segundo Curso, 15a. ed.,
Edit. Porrua, S.A., México, 2001, p.p. 148 y 149,
S Cfr. Sanchez Medal, Ramon. Op. cit., p. 153,



En los ultimos afios de su vigencia, el Derecho Romano ignoro, por haber caido
en desuso, la mancipatio y la in jure cessio, quedando en su lugar la traditio, que ya
no solo era apta para transmitir la propiedad de las cosas nec mancipi, sino también de
las mancipi. La traditio poco a poco se fue transformando en simbdlica o ficta. 46

4. DERECHO FRANCES.

La evolucién del Derecho Romano, prepard el camino al antiguo Derecho
Francés, para que a través de formas consuetudinarias, se conservase la traditio
simbdlica y ficta; pero seguia formalmente mencionandose en los contratos la entrega
de la cosa como un elemento necesario para la transmision de Ia propiedad.

En el tiempo de Pothier, que inspird al Cédigo Napoledn, y que se considera
como el mas fiel expositor del antiguo Derecho Francés, se sostuvo -explica el
maestro Rojina Villegas-4 que la compraventa no era traslativa de dominio por si sola,
es decir, sin la traditio, aunque se reconocié que esta podia ser simbdlica o ficta. Sin
embargo, ya autores contemporaneos de Pothier sostenian antes del Cédigo Francés,
que la compraventa por si sola transmitia |2 propicdad. Es cn el Cédigo Napoledn
redactado en 1804 donde se determina por los articulos 1138, 1582 y 1583 lo
siguiente: La obligacion de entregar la cosa sera perfecta por el solo consentimiento de
las partes contratantes. Hara al acreedor propietario y pondra a su cargo aquélla,
desde el instante en que haya debido entregérsele aun cuando no se haya verificado
la tradicién, a no ser que el deudor sea moroso en entregarsela en cuyo caso quedara
la cosa por cuenta y riesgo de éste ultimo.

La venta es un contrato por el cual uno se obliga a dar una cosa y otro a
pagaria. Podra hacerse en documento ptiblico o privado.

Sera perfecta (1a venta) entre las partes, y la propiedad quedara adquirida de
derecho por el comprador, respecto del vendedor, desde el momento en que se
convenga en la cosa y en el precio, aunque la primera no se haya entregado ni pagado
el segundo.

El articulo 1138 antes escrito, se encuentra en el Cédigo Napoleén a propdsito
de las obligaciones de dar y conforme al articulo 1136: La obligacion de dar

“¢ Cfr. Rojina Villegas, Rafael. Compendio de Derecho Civil, T. IV, 25a. ed., Edit. Porrua, S.A.,
México. 1998, p. p. 50-54.
47 Cfr. Ibidem, p. 54.
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comprendera la de entregar la cosa y conservarla hasta su entrega, so pena de
indemnizar los darios y perjuicios al acreedor.

Para el ordenamiento francés la obligacion de entregar la cosa lleva aparejada
la transmision del dominio, pues perfeccionandose por el solo consentimiento de las
partes, hace al acreedor propietario.

A partir del Cddigo Civil Francés, toda enajenacién de cosas ciertas y
determinadas, implica la transmision de la propiedad por efecto directo e inmediato del
contrato, sin necesidad de la traditio.

Esta solucion se extiende a las legislaciones latinas y se llega a la conclusion
de que el contrato no sélo tiene efectos obligatorios, sino que ademas tiene el efecto
de transmitir la propiedad. este efecto es inmediato y directo, opera ipso facto con la
celebracién del contrato sin necesidad de entrega reat o simbdlica.+8

Este importante principio es confirmado en lo que respecta a la compraventa,
por los articulos 1599, 1603, 1604 y 1626, que establecen: La venta de la cosa de otro,
sera nula: y podra dar lugar a dafios y perjuicios, cuando ¢l comprador ignore que era
de otro.

Existirdn dos obligaciones principales (del vendedor): la de entregar. y la de
garantizar la cosa vendida.

Entrega es la traslacion de la cosa vendida al dominio y posesion del
comprador.

Cuando al tiempo de la venta no se haya estipulado nada sobre la garantia,
estara de derecho obligado el vendedor a garantizar al adquirente de la eviccion que
experimente en todo o parte del objeto vendido, o de las cargas que le resulten sobre
el mismo, y que no se hayan declarado en el momento de la venta.

Al consagrar el Cédigo Napoletnico en el articulo 1599 el principio de que la
venta de cosa ajena es nula, se separd del Derecho Romano en el cual, existio el
principio contrario.

“® Cfr. Ibidem, p. p. 54-55,
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5. DERECHO ALEMAN.

En el sistema germanico el consentimiento no basta por si solo para transferir la
propiedad. El Cédigo Civil Aleman, en su parrafo 433 sostiene que por el contrato de
compraventa el vendedor de una cosa se obliga a efectuar la entrega al comprador y a
procurarie la propiedad de la misma.

El mismo ordenamiento dispone que tratandose de bienes inmuebles para que
el dominio se transmita es necesario que ambas partes simultaneamente acudan al
Registro Publico de la Propiedad y hagan su manifestacion de voluntad ante el
encargado de ese registro. Este procedimiento tiene su antecedente en los viejos usos
y costumbres alemanas que fueron plasmandose a partir de la Edad Media en los
llamados libros territoriales, con el caracter de que mientras no estuviera inscrito en el
libro territorial, no nacia el derecho de propiedad para el adquirente. A este sistema se
le denomina constitutivo, puesto que el derecho se constituye a través de la inscripcion
en los registros de los libros territoriales. Posteriormente, este sisterna se perfecciono,
dando lugar al folio real, en el cual se dejan constancias de todos los detalles relativos
a las sucesivas adquisiciones de un bien inmueble; pero siempre en el sistema aleman,
el derecho nace con la inscripcion; hasta ese momento, a pesar de que cxista ol
contrato e incluso la entrega, no se ha producido la transmision del dominio.

La inscripcion en materia de inmuebles en el Derecho Aleman, no tiene efecto
declarativo para oponerlo a terceros, sino que tiene efecto constitutivo, porque
constituye el derecho; no se es propietario, mientras no se figure inscrito con ese
caracter en el registro del folio real 49

Por lo que respecta a los bienes muebles, se sigue el principio romano de la
tradicion; es necesaria la entrega de la cosa para que se opere la transferencia de la
propiedad. La compraventa es, por lo tanto, un contrato con efectos puramente
obligatorios.

6. DERECHO INGLES.

La compraventa de mercancias y bienes muebies en general, se rige en
Inglaterra por la Sale of Goods Act de 1893.

"_Cfr. Fortunato Garrido, Roque y Zago, Jose Alberto. Contratos Civiles y Comerciales. Parte
Especial., reimp., Edit. Universidad, S.R.L., Buenos Aires, Argentina, 1993, p. 56.
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En el Derecho Inglés, a diferencia de lo que ocurre en los llamados derechos
continentales no se distingue entre bienes muebles e inmuebles; mas si entre realty y
personalty.

La realty comprende la propiedad inmobiliaria de tenencia libre, la tenencia
inmobiliaria que deriva de los arrendamientos, y los derechos de garantia o hipoteca
inmobiliaria (morgages of land); mientras que la personalty, comprende los bienes
muebles (chattles personal) y las chosses in action, es decir, los derechos
contractuales, de autor, de patentes y marcas.

La Sale of Goods de 1893 se refiere a los chattles personal. o bienes muebles
(mercancias), esta ley se separa del Derecho Romano clasico, al establecer que en el
contrato de compraventa opera desde su perfeccion, la transmisién de la propiedad de
la cosa vendida al comprador, y asi puede verse en la section 1a. io siguiente: Un
contrato de venta de bienes es aqué!l por el cual el vendedor transfiere o conviene
transferir la propiedad de los bienes al comprador por una suma de dinero llamada
precio. Puede darse un contrato de venta entre los propietarios parciales de unos
mismos bienes. En el parrafo 3o. reafirma la naturaleza traslativa del contrato al
preceptuar que cuando un contrato de venta transfiere la propicdad de los goods del
vendedor al comprador, este contrato se llama venta; mas si la transferencia de la
propiedad queda sujeta a plazo o a condicion, a cumplir en el futuro, el contrato se
llamara promesa de venta.s¢

7. MEXICO.

En los Cadigos Civiles de 1870 y 1884 existe un problema de interpretacion
semejante al del Cédigo Napoledn debido a que en la definicion de la compraventa
también se recuerda el concepto romano, al establecer que el vendedor se obliga a
entregar una cosa. Es el articulo 2811 del Codigo de 1884, igual al relativo det Codigo
de 1870, el que determina; La compraventa es un contrato por el cual uno de los
contratantes se obliga a transferir un derecho o a entregar una cosa, y el otro a pagar
un precio cierto y en dinero.

El que el Codigo distinga las cosas de los derechos, y establezca ia
transferencia de éstos y simplemente la entrega de las primeras, no debe interpretarse
en el sentido de que para las cosas !a compraventa no fue translativa de dominio. Es

%0 Cfr. Mufoz, Luis. La Compraventa, Edit. Cardenas, México, 1976, p. p. 12y 13.
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necesario relacionar el precepto especial que la define con los siguientes articulos:

La venta es perfecta y obligatoria para las partes por el solo convenio de ellas
en la cosa y en el precio, aunque la primera no haya sido entregada ni el segundo
satisfecho (art. 2818).

Este articulo se relaciona con el 2822 del mismo Cédigo Civil de 1884 que
determina: Desde el momento que la venta es perfecta conforme a los articulos 1276,
1436 y 2818, pertenece la cosa al comprador y el precio al vendedor, teniendo cada
uno de ellos derecho de exigir del otro el cumplimiento del contrato.

Ei precepto antes transcrito requiere que la venta sea perfecta conforme a los
articulos 1276 y 1436; el primero establecia: Los contratos legalmente celebrados
obligan no sélo al cumplimiento de lo expresamente pactado, sino también a todas las
consecuencias que segun su naturaleza son conformes a la buena fe, al uso o a la ley.

La segunda disposicion justamente consagra el principio napoleénico de que, en
las enajenaciones de cosas ciertas y determinadas, la translacion de la propiedad se
opera por efecto directo e inmediato del contrato, quedando asi perfectamente
establecido el principio de que la venta fue translativa de dominio desde el Cédigo de
1870.51

Ademas, en los articulos 2850, 2830 y 2831 del Caddigo de 18f- se declaro
respectivamente: £/ vendedor estd obligado: |. A entregar al comprador la cosa
vendida. ll. A garantizar las calidades de la cosa. lll. A prestar la eviccion.

Ninguno puede vender sino lo que es de su propiedad o aquello a que tiene
algun derecho legitimo.

La venta de la cosa ajena es nula; y el vendedor es responsable de los darios y
perjuicios si procede con dolo o mala fe.

Por lo que respecta al Cadigo Civil vigente, éste define a la compraventa como
el contrato por el cual una de las partes se obliga a transferir |a propiedad de una
cosa o de un derecho, y la otra a su vez se obiiga a pagar por ellos un precio cierto y
en dinero (art. 2248). Es en el capitulo siguiente en el que se analiza esta definicion.

S' Ctr. Rojina Villegas, Rafael. Compendio de Derecho Civil, p.p. 56 y 57.
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CAPITULO il

COMPRAVENTA MERCANTIL ORDINARIA.

Desde que fue superada la etapa histarica de la permuta, indiscutiblemente la
compraventa es e contrato de mayor trascendencia y aplicacion en el trafico mercantil,
pues ademas de saustacer una Importante exigencia economica, la de adquirir en
propiedad un bien y la de recibir por él su valor; constituye el instrumento juridico
idéneo a través del cual se realiza la actividad mediadora dirigida a facilitar la
circulacion de los bienes. No obstante su extraordinaria importancia, el Cédigo de
Comercio Ia regula de modo insuficiente y fragmentario, por lo que es preciso acudir a
las disposiciones civiles para integrar el sistema legal mercantil.

1. CONCEPTO.

Al no proporcionar el Codigo de Comercio definicion alguna de la compraventa,
resulta aplicable a la materia mercantil, la que si establece el articulo 2248 de! Codigo
Civil Federal: Habra compraventa cuando uno de los contratantes se obliga a transferir
la propiedad de una cosa o de un derecho y el otro a su vez se obliga a pagar por eflos
un precio cierto y en dinero.

Aunque esta definicion contempla como obligacién principal del vendedor la
transmisién de la propiedad, es importante sefialar que la compraventa como contrato
translativo de dominio produce dos tipos de efectos perfectamente distintos entre ellos.
Por una parte, el efecto de transmitir la propiedad del bien y por la otra, la creacién de
diversas obligaciones para las partes, siendo las principales, entregar la cosa por
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parte del vendedor y, pagar el precio por parte del comprador. El efecto translativo no
puede por lo tanto, confundirse con una obligacion del vendedor, ya que si se
satisfacen los requisitos exigidos por el respectivo supuesto juridico, se producira
indefectiblemente la transmision de la propiedad.

El contrato de compraventa, de acuerdo con Ia ley civil federal, se perfecciona
cuando ambas partes se han puesto de acuerdo en precio y cosa, aun cuando aquel
no haya sido satisfecho ni ésta entregada (art. 2249); ia transmision del dominio se
opera respecto de cosas que sean ciertas y determinadas, por mero efecto del contrato
en el momento de su celebracion, sin dependencia de tradicion, ya sea natural o
simbdlica (art. 2014), y cuando el contrato recae sobre cosas que no son ciertas ni
determinadas, en el momento en que se determinan con conocimiento del comprador
(art. 2015).

No obstante que Ia transmision de la propiedad se verifica generalmente desde
la conclusién del contrato. dicho efecto puede diferirse para que opere con
posterioridad, ya sea por voluntad de las partes (como en el caso del pacto con reserva
de dominio), por disposicién legal (cuando las cosas no son ciertas y determinadas,
sino determinables), o bien porque cxista una imposibilidad de hecho para gque esa
consecuencia se actualice (cosas futuras).

Lo que si resulta indispensable, propio de [a esencia misma de la compraventa,
es que ésta produzca como efecto la transmisién de la propiedad, lo que no
necesariamente ocurre al celebrarse el contrato.

2. CARACTER MERCANTIL.

La vaga nocién que de la compraventa mercantil proporciona el Codigo de
Comercio al establecer que tendran tal caracter las compraventas asi consideradas
por el propio codigo, ademas de todas ilas que se hagan con el objeto directo y
preferente de traficar (art. 371), remite necesariamente a lo prescrito por el articulo 75
de la misma ley, que estima como mercantil la compraventa de muebles o inmuebles,
reelaborados o no, hecha con proposito de lucro; ia que recae sobre cosas mercantile;,
y la que se efectiia por un comerciante o entre comerciantes .52

De acuerdo con lo anterior, la calidad mercantil en el contrato de compraventa

52 Cfr. Rodriguez Rodriguez, Joaquin. Derecho Mercantil, 25a. ed., Edit. Porrua, S.A., México, 2001,
p. 508.



esta determinada:

-Por el fin, esto es, cuando se realiza con la intencion primordial de traficar, de
especulacién comercial (arts. 371y 75 fraccs. | y Il C. Com.).

-Por el objeto sobre el que recae; en este caso, determinados bienes,
considerados cosas mercantiles, son los que transmiten tal caracter a la compraventa
que con ellos se realice. Son cosas mercantiles: las acciones y obligaciones de
sociedades mercantiles, los titulos de crédito, las embarcaciones, etc.. (art. 75 fraccs.
N, Iv, Xv C. Com.).

-Por el sujeto, es decir, el caracter de comerciante en uno o en ambos sujetos
de la relacién, siempre que la compraventa constituya una operacion propia de su
actividad comercial (art. 75 fraccs. XX y XXI C. Com.).

2.1. Por el fin.

La intencion de traficar, asi como el animo de lucro ¢ especulacion comercial es
el criterio de mercantilidad al que el Cddigo de Comercio da mayor importancia. Asi lo
establece en el articulo 371 que dispone: seran mercantiles las compraventas a las
que este codigo les da tal caracter y todas las que se hagan con el objeto directo y
preferente de traficar. Este precepto tiene relacion con las fracciones | y [l del articulo
75 que declaran actos de comercio:

1. Todas las adquisiciones, enajenaciones y alquileres verificados con propésito
de especulacion comercial, de mantenimientos, articulos, muebles o mercaderias, sea
en estado natural, sea después de trabajadas o labradas;

Il. Las compras y ventas de bienes inmuebles, cuando se hagan con dicho
proposito de especulacién comercial.

El animo de lucro, o como lo llama la ley mercantil, el propésito de especulacion
comercial consiste en la intencion, por parte del que compra, de obtener una ganancia
mediante la transferencia de lo comprado, este elemento es el que constituye el sello
caracteristico de la compraventa mercantil que pertenece a la zona de cambio, de la
circulacion de la riqueza, puesto que el comprador compra para revender, o el
vendedor vende una cosa que a su vez ha comprado para revenderia. Se distingue asi
de la compraventa civil que es un acto de consumo.
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Este elemento intencional ademas de ser el principal debe existir en ef momento
de celebrarse el contrato y aun cuando la reventa se haga, por cualquier motivo,
irrealizable, o que realizandose, origine una pérdida en vez de la ganancia perseguida,
no le quita su caracter mercantil. Por el contrario, quien adquiere sin ese propésito de
lucro y posteriormente revende con ganancia las cosas compradas, no efectia una
compraventa mercantil, porque el propodsito sobrevenido no puede retraerse vy
transformar un acto que fue civil en un acto de naturaleza mercantil. Es ia intencion
inicial 1a que determina el caracter del contrato.53

En opinion del maestro Arturo Diaz Bravo: “..no cuaiquier compraventa
especulativa puede calificarse de mercantil. sino so6lo la que se realice en ocasién o
como parte de una actividad comercial; en otras palabras: para que una de estas
compraventas merezca el calificativo de comercial es preciso que forme parte de una
serie de operaciones similares, realizadas por el mismo sujeto, que con ello asume el
caracter de comerciante, en términos del art. 3o. del propio C. Corn. Por lo mismo, no
serd mercantil una compraventa ocasional, a pesar de que mediante ella se obtenga
lucro, pues aunque sea especulativa, no es comercial ."4

Esta postura no cs aceptable porgque desde &l punio de vista de la inlencion, lo
Gnico que importa para determinar la mercantilidad, es precisamente el propésito con el
que se realiza el contrato, independientemente de Ia calidad profesional de la persona,
por lo tanto, es perfectamente posible celebrar una compraventa mercantil cuando el
contrato se realiza sin el proposito profesional de obtener en la intermediacion un
provecho duradero, aunque si con intencion de lograr un beneficio.

Ahora bien, cuando la compraventa es realizada por comerciantes y la misma
forma parte de una operacion propia de su actividad comercial, no existe duda alguna
en cuanto a su mercantilidad. Si por el contrario, el acto emana de una persona que no
ha hecho del comercio su ocupacion habitual, la presuncion establecida esta en favor
del caracter civil del acto, y, por lo tanto, habra que considerar determinados hechos
que, por revelar el propésito intemo del comprador, demuestren la mercantilidad del
contrato. Estos hechos son entre otros: la declaracion de las partes; ia naturaleza de
las mercancias (que son por lo comin objeto de especulacion, o impropias del
consumo del comprador); su cantidad excesiva para las presuntas necesidades del
mismo; las relaciones de negocios que anteriormente hayan mediado entre las partes;
otras compras de mercancias de la misma especie y de distinta procedencia; el lugar

53 Cfr. Vasquez del Mercado, Oscar. Contratos Mercantiles, 10a. ed., Edit. Porria, S.A., México,
2001, p. p. 194 y195.
54 Dlaz Bravo, Arturo. Op. cit., p. 83.
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de la contratacion; la forma del contrato, etc..

Es importante mencionar que pese al caracter esencialmente especulativo de la
actividad mercantil, la intencién de lucro puede faltar a veces, en compraventas de esta
naturaleza, lo que ocurre por ejemplo en las realizadas con pérdida segura, para
vencer la competencia o para completar un surtido; asi como en las hechas para
procurarse dinero, aunque sea con intencion de revender, por menos precio del
corriente, las mercancias compradas. El animo de lucro, por lo tanto, puede faltar en
algunas ocasiones en las compraventas mercantiles; pero nunca el objeto directo y
preferente de traficar, de negociar con las mercancias.

Por faltar precisamente este elemento intencional, no son actos de comercio las
compras de articulos o mercaderias que para Su uso o consumo, o los de su familia.
hagan los comerciantes (art. 76 C. Com.}), y es que estas compras son reguladas por la
Ley Federal de Proteccion al Consumidor (LFPC), siempre y cuando el vendedor tenga
el caracter legal de proveedor, es decir, persona fisica o moral que habitual o
periodicamente ofrece, distribuye, vende. arrienda o concede el uso o disfrute de
bienes, productos y servicios; y el comprador, el de consumidor, es decir, /a persona
fisica o moral quc adquiere, realiza o disfiuta cumo desiinaiario finai bienes, productos
0 servicios sin la intencion de integrarlos en procesos de produccion, transformacion,
comercializacion o prestacion de servicios a terceros (art. 2 fracs. | y ).

El mismo articulo 76, en la Ultima parte, determina que tampoco son
mercantiles /as reventas hechas por obreros, cuando ellas fueren consecuencia natural
de la practica de su oficio. Aqui a pesar de existir reventa lo que predomina es el valor
del trabajo incorporado sobre el lucro conseguido con eila, es decir, el hecho de
elaborar y transformar por el trabajo propio las primeras materias compradas es lo que
prevalece sobre la reventa.ss

2.2. Por el objeto.

En este caso el caracter mercantil es resultado de las cosas o derechos cuya
propiedad o titularidad se transmite. Asi, se consideran mercantiles las compraventas
que tienen por objeto cosas mercantiles. Este concepto debe entenderse en su mas
amplio sentido, y no limitarse Gnicamente a las mercaderias, “...en su nocion estricta de
cosas corporales muebles, con valor propio, que puedan ser legaimente objeto de

% Cfr. Rodriguez Rodriguez, Joaquin. Op. cit., p. $§10.
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tréfico y que entren en efecto en la corriente de la circulacién comercial.”*¢ En la
actualidad abarca lo mismo cosas corporales que incorporales, sean muebles o
inmuebles.

En el derecho patrio son cosas mercantiles, las porciones, acciones y
obligaciones de las sociedades mercantiles (art. 75 fracc. Il C. de Com.); los titulos de
credito (art. lo. LGTOC); los buques siempre que constituyan instrumentos del
comercio maritimo (arts. 10., 2 y 67 LN, art. 75 fracc. XV C. Com.); las mercancias
(art. 75 fracc.l C. Com.); las negociaciones mercantiles o empresas (ant. 75 fraccs. V a
X! C. Com.); las marcas, patentes, avisos, nombres comerciales y las demas
manifestaciones de la propiedad industrial (art. 2 fracc. V, LPI).

2.3. Por el sujeto.

Establece este criterio que la mercantilidad esta determinada por un elemento
subjetivo: la calidad de comerciante de uno o de ambos sujetos que intervienen en la
celebracion de la compraventa, y siempre que ésta constituya una operacion propia de
su actividad comercial, es decir, es necesario que cl comerciante la realice en el
ejercicio de su profesion.5?

Las compraventas efectuadas por los comerciantes deben ir acomparadas de la
presuncion juris tantum de que son mercantiles por haber sido realizadas como parte
de su actividad comercial, y si, por el contrario, alguna es civil por ser ajena a ese
sector de actividades profesionales, tendran que probarlo. A este respecto la ley
estima actos de comercio, segun el articuto 75 del Cédigo de Comercio:

XX. Las obligaciones de los comerciantes, a no ser que se pruebe que se
derivan de una causa extrafia al comercio.

XXI. Las obligaciones entre comerciantes y banqueros, si no son de naturaleza
esencialmente civil.

En forma excepcional, la fraccion XX!I del articulo 75 antes mencionado,
califica de mercantil /a enajenacion que el propietario o el cultivador hagan de los
productos de su finca o cultivo. La disposicion es singular pues tradicionalmente la

58 Langle y Rubio, Emilio. EI Contrato de Compraventa Mercantil. Edit. Bosch, Barcelona, 1958, p.
16.
57 Cfr.DIaz Bravo, Arturo. Op. cit., p.p. 83-84.
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agricultura y la ganaderia se han considerado fuera del comercio; ademas no tiene
ningtn antecedente en la legislacién mexicana, ni encuentra concordancia alguna en
ningln codigo extranjero.®® La naturaleza mercantil de estas enajenaciones, podria
determinarse en razon al caracter de los sujetos o tomando en consideracion el fin con
que realizan su actividad. En el primer caso la mercantilidad esta determinada por la
persona que realiza la venta, ganadero o agricultor; mientras que en el segundo caso
“..tanto el agricultor como el ganadero, realizan su actividad, normalmente para
obtener un provecho de ella, es decir, hay una intencion de lograr una utilidad, y eso es
lo que en Ultima instancia, debe darle la mercantilidad al acto.”s?

3. CLASIFICACION.

La compraventa es un contrato principal, porque existe por si sélo, no depende
de ofro para producir plenamente sus efectos en el campo juridico.

Es bilateral, ya que da origen a derechos y obligaciones para ambas partes.

Oneroso, porque preduce provechos y gravamenes reciprocos para los
contratantes, cada parte efectua prestaciones equivalentes a las de la otra.

Generalmente es un contrato conmutativo, debido a que las prestaciones son
ciertas y conocidas por las partes desde |a celebracion del contrato.

Ocasionalmente aleatorio, cuando las prestaciones de alguna de las partes no
sean ciertas y conocidas en el momento de la celebracion dei contrato, sino que
dependan de un acontecimiento futuro e incierto, como es el caso de la compra de
esperanza.

Es consensual en oposicion a formal, cuando el objeto del contrato es un bien
mueble y formal cuando es inmueble.

Es instantaneo, si las obligaciones de las partes se ejecutan y cumplen en un
solo acto y, de tracto sucesivo, si las prestaciones se realizan a través del tiempo.

Es un contrato consensual en oposicion a real, porque no requiere la entrega de
la cosa para su perfeccionamiento, basta con el simple acuerdo de las partes en

58 Cfr, Tena, Felipe de Jesus. Op. cit., p. 107.
5% vasquez del Mercado. Oscar. Op. cit. p. 59,
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cuanto a la cosa y al precio, para que queden vinculadas. La entrega de aquélla y el
pago de éste no afectan a la perfeccién del contrato, sino a su cumplimiento.s0

4, ELEMENTOS DEL CONTRATO DE COMPRAVENTA MERCANTIL.
4.1. Elementos Personales.

El comprador y el vendedor, al intervenir en el contrato de compraventa, deben
producir una declaracion valida de voluntad, para que aquélla sea eficaz. Es
indispensable, por lo tanto que tengan capacidad para realizar el contrato y que
expresen su consentimiento de modo valido.

En principio, la capacidad que se requiere para celebrar un contrato de
compraventa mercantil es la misma que en materia civil, de modo que es suficiente
con ser mayor de edad y no estar comprendido en ninguna de las causas de
incapacidad establecidas por la ley (arts. 1798 y 450 CCF), el vendedor debe ademas,
tener la calidad de propietario respecto de la cosa objeto del contrato (art. 2269 CCF).
Sin embargo. pese a su capacidad para intervenir en contrates de compraventa,
algunas personas tienen prohibido celebrar ciertas y determinadas operaciones de
compraventa civil o mercantil.8! Estos casos son los siguientes:

-Los extranjeros y las sociedades no pueden adquirir bienes inmuebles, si no es
con las restricciones y limitaciones que resultan de! articuto 27 constitucional (art. 2274
CCF).

-El marido y la mujer no pueden celebrar entre si el contrato de compraventa, a
no ser que hayan contraido matrimonio bajo el régimen de separacién de bienes (art.
176 CCF).

-Los funcionarios judiciales y el Ministerio Publico, los abogados, los
procuradores y los peritos no pueden comprar los bienes que son objeto de los juicios
en que intervengan (art. 2276 CCF), a no ser que se trate de coherederos y la venta o
cesion tenga por objeto acciones hereditarias, o bien se trate de derechos a que estén
afectos bienes de su propiedad (art. 2277 CCF).

-Los padres no pueden adquirir los bienes de los hijos sujetos a su patria

% Cfr. Rojina Villegas, Rafael. Compendio de Derecho Civil, p. p. 64-67.
8! Rodriguez Rodriguez, Joaquin. Op. cit., p. p. 511 y 512.
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: "potev‘stad; a no ser que se trate de bienes que los hijos hayan adquirido por su trabajo
" (art.2278'y 428 CCF).

' -Los propietarios de cosa indivisa no pueden vender su parte respectiva a
- extrafios, sino respetando el derecho del tanto de los demas comuneros (arts. 973,
974 y 2279 CCF).

-Los tutores, curadores, mandatarios, ejecutores testamentarios, interventores
nombrados por el testador o por los herederos, los representantes, administradores e
interventores en caso de ausencia y los empleados publicos, no pueden comprar los
bienes de cuya venta o administracion se hallen encargados (art. 2280 CCF).

-Los peritos y los corredores no pueden comprar los bienes en cuya venta han
intervenido (art. 2281 CCF). A los dltimos, el articulo 20, fraccion il de la Ley Federal
de Correduria Publica, les prohibe adquirir para si o para su conyuge, ascendientes o
descendientes, o parientes colaterales hasta el cuarto grado, los efectos que se
negocien por su conducto.

-Los comisionistas no pueden comprar ni para si ni para otro lo que se les
hubiere mandado vender, ni venderan lo que se les haya mandado comprar, sin
consentimiento expreso del comitente (art. 299 C. Com.).

Como estas prohibiciones tienen su origen en una falta de legitimacion, el
contrato celebrado en contravencién de las mismas sera nulo, atin cuando se celebre
por medio de representante (art. 2282 CCF).

Por lo que respecta al consentimiento en la compraventa, el acuerdo de
voluntades debe tener como contenido, no sélo que las partes convengan sobre cosa y
precio, se requiere ademas que dicho acuerdo produzca como efecto el  transmitir
entre ellas la propiedad de la cosa o la titularidad del derecho, a cambio del pago de
un precio cierto y en dinero (art. 2248 CCF). E! consentimiento debe darse libre y
espontaneamente, sin vicios que debiliten su eficacia.

4.2, Elementos Reales.

4.2.1. Cosa.

Pueden ser objeto de ia compraventa mercantil tanto los bienes muebles como
los inmuebles. De acuerdo con lo establecido por el articulo 1825 del Cadigo Civil

51



Federal la cosa objeto del contrato debe: existir en la naturaleza, ser determinada o
determinable en cuanto a su especie y estar en el comercio.

Ef primer requisito se refiere a la posibilidad fisica de la cosa, ya que para estar
en condiciones de celebrar contratos, la cosa debe existir en la naturaleza, o por lo
menos, ser susceptible de existir. Esta es la razén por la que se permite que cosas
futuras sean objeto de un contrato de compraventa (art. 1826 CCF); puesto que no se
trata de cosas que no pueden existir en términos absolutos, sino que no existen solo en
el momento de la celebracion del contrato. Sobre este particular cabe hacer la
siguiente precision: si el contrato de compraventa mercantil se celebra respecto de
cosas que existiran por efecto natural con o sin intervencion orevia de la actividad
numana o respecto de cosas que constituyan el producto incierto de un hecho, se
califica como compraventa de esperanza, si el comprador toma a su cargo el riesgo de
que tales cosas no lleguen a existir (contrato aleatorio, art. 2792 CCF); y como
compraventa de cosa esperada, si no toma a su cargo tal riesgo. 52

Por lo que respecta al segundo requisito; el objeto de la compraventa mercantil
puede ser una cosa cierta, o bien, una cosa genérica. Si es una cosa cierta, es decir,
determinada en su individualidad. no ptiede ser sustituida por ninguna ofra, va que la
cosa cierta no es fungible. Si por el contrario, el objeto del contrato es un género, éste
no puede ser de tal modo ilimitado y elastico, que quite toda seriedad a la obligacion
del deudor, el género necesariamente debe ser determinado, no solo en cuanto a su
especie, sino también en cuanto a su cantidad y calidad. No es indispensable que en el
momento de la celebracion del contrato la cantidad sea numéricamente precisada.
Basta que el contrato contenga los elementos que permitiran ulteriormente llegar a una
precision bastante completa.

En virtud de que son las mercancias el objeto mas frecuente de la compraventa
mercantil, dentro de ellas el contrato generalmente no recae sobre cosas determinadas
individualmente, sino sobre cosas genéricas. En este caso lo que se toma en cuenta al
celebrar el contrato son las cualidades comunes y constantes que se encuentran en
todas las mercancias de la misma clase y no sus cualidades individuales. Sin embargo,
como en el momento de la ejecucion, el objeto de todo contrato tiene que ser una cnsa
cierta y, por tanto, determinada individualmente, es fundamental ia individualizacion de
la cosa genérica para hacer posible ia ejecucion de la obligacion de entrega, ya que
solo las cosas individualizadas pueden ser entregadas o remitidas al comprador (arts.
2014 y 2015 CCF). En esta individualizacion tiene derecho a intervenir el comprador,

2 Cfr. Zamora y Valencia, Miguel Angel. Op. cit., p. 119.
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aunque frecuentemente se realiza unilateralmente por el vendedor, ya sea por la buena
fe que rige la contratacion mercantil, o por la dificultad de colaboracion cuando la
compraventa es de plaza a plaza.

La individualizacion se realiza tomando en cuenta la cantidad. Numerar. pesar o
medir sera, pues, la primera obligacién del vendedor que hara posible |2 entrega de la
cosa,

Es conveniente sefalar que en cuanto a la determinacion del peso de la
mercancia, las partes por lo regular se refieren al peso neto, es decir, con la deduccion
de la tara. Esta es la norma general, aunque podra derogarse por voluntad de los
contratantes. Si la mercancia va embalada, es preciso establecer si se entenderan
vendidos los embalajes, existen al respecto cuatro posibles hipotesis:

1. Cuando el valor del embalaje es escaso, este valor queda incluido en el
precio de su venta, evitando con ello la necesidad de la devolucién del embalaje.

2. No se considera que haya venta de embalajes si se remiten con la facuitad
para el comprador. de conservarios permitiendo al vendedor que retenga su precio o de
restituirlos en buenas condiciones y dentro de un plazo determinado, haciéndose
rembolsar de la cantidad en la que hayan sido tasados. Esta operacion no constituye
un alquiler de embalajes, puesto que el comprador no paga ningun alquiler en caso de
que los restituya.

3. El vendedor conserva la propiedad de los embalajes teniendo el comprador la
obligacion de restituirios dentro del plazo determinado. En caso de no hacerlo asi,
debera pagar un alquiler que se abonara a la suma entregada en garantia contra la
indebida retencion del embalaje, sin afectar el pago de dafos y pefjuicios al vendedor.

4. Puede ocurrir que los embalajes se remitan al comprador sin consignacién de
ninguna suma a titulo de garantia y sin que el comprador tenga la facultad de
retenerlos. Sin embargo, frecuentemente se estipula que si los embalajes no son
devueltos en el plazo convenido seran facturados al adquirente, debiendo pagar su
valor al contado.83

No solo la cantidad es un elemento de determinacion, también la calidad es un
dato necesario para la individualizacién de la cosa genérica, puesto que existen

83 Cfr. Garrigues, Joaquin. Citado por Bauche Garciadiego, Mario. La Empresa, 2a. ed., Edit. Porria,
S.A.. México, 1983, p. 304-306.
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diversas calidades dentro de la misma especie o clase de cosas. Si las mercancias son
de las que se agrupan por sus calidades, constituyendo diversos tipos (standards),
cuyo precio es diverso, basta la indicacion del tipo para que quede hecha la
determinacion. Si no se preciso la calidad de las mercancias que han de entregarse, no
podra exigirse al deudor otra cosa que la entrega de mercancias de calidad media (art.
87 C. Com).

La cosa debe también estar en el comercio. Son dos las razones por las que las
cosas pueden estar fuera del comercio: por su naturaleza o por disposicion de la ley
(art. 748 CCF). Estan fuera del comercio por su naturaleza las que no pueden ser
poseidas por algun individuo exclusivamente, y por disposicién de la ley, las que ella
declara irreductibles a propieaad particular (art. 749 CCF).

No obstante lo preceptuado expresamente en el articulo 2270 del Cddigo Civil
Federal, segtin el cual /a venta de cosa ajena es nula, el mismo codigo dispone que e/
contrato quedara revalidado si antes de que tenga lugar la eviccion adquiere el
vendedor, por cualquier titulo legitimo, la propiedad de la cosa vendida (art. 2271).4

La venta de cosas litigiosas no esta prohibida, pero el vendedor debe advertir al
comprador la existencia del litigio, ya que de no hacerlo es responsable de los dafios y
perjuicios como enajenante de mala fe, en caso de producirse la eviccion (art, 2272
CCF).

4.2.2. Precio.

De acuerdo con el concepto legal de compraventa, el precio debe ser cierto y en
dinero, este tltimo es la cantidad en numerario que el comprador se obliga a entregar
a cambio de la cosa que recibe. No es necesario que Ia totalidad del precio sea en
dinero, ya que se puede pagar parte en numerario y parte con €l valor de otra cosa,
siempre y cuando el importe en dinero sea igual 0 mayor que el valor de esa cosa (art.
2250 CCF). Si la parte en dinero fuere inferior, el contrato sera de permuta.

E! precio ademas, debe ser cierto, lo que significa no sélo que sea
matematicamente determinado o determinable, también que sea real, verdadero, no
simulado, es decir, que haya sido fijado con la intencién de exigirlo.

54 Cfr. Sanchez Medal, Ramo6n. Op. cit., p. p. 172-178.
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El sefialamiento del mismo, no puede, por disposicion de fa ley (art. 2254 CCF),
dejarse al arbitrio de uno de los contratantes, debe por lo tanto, fijarse por las dos
partes, quienes pueden pactarlo en forma directa e inmediata; o bien convenir en que
el precio sea el que corra en el mercado en dia y lugar determinados, también pueden
estipular que sea fijado por un tercero (art. 2251 CCF). En este ultimo caso, el contrato
de compraventa no existe, pues falta el precio, como elemento esencial. Las partes se
han puesto de acuerdo, no sobre la cosa y el precio, sino sobre la cosa y en tener
como precio el que fije en un momento posterior el tercero. 83

En materia mercantil generalmente la suma de dinero que se entrega por
concepto de arras, se considera dada a cuenta del precio (art. 381 C. Com.).

Se da el nombre de arras a una suma de dinero que uno de los contratantes
entrega al otro en el momento de celebrar el contrato, ya sea como signo de éste
(arras confirmatorias) o como reconocimiento de la facultad por parte de quien las ha
dado o de quien las ha recibido, de deshacer la venta perdiéndolas (arras
penitenciales). Si la parte que las ha recibido es quien abandona el contrato, debe
restituir a su contraparte las arras y otro tanto, ya que si sélo devolviera las que habia
recibido. nada perderia; si por el contrarin, auien tas ha dado abandona 1a operacién,
solo pierde el derecho a reclamarlas.6

4.3. Elementos Formales.

En el contrato de compraventa sobre muebles la ley no exige una manera
especial para que se exteriorice el consentimiento, por lo tanto, la forma para el
contrato es libre y no impuesta. El contrato puede probarse por todos los medios y los
contratantes se sujetaran a todas las estipulaciones licitas con las que hubieren
pactado (art. 372 C. Com.).

En la practica, se considera como medio de prueba, respecto de las
operaciones mercantiles de compraventa, a la factura que expide el vendedor y recibe
y acepta el comprador.

“La factura es el documento firmado por el vendedor, después de concluido el
contrato que sirve normalmente para indicar el precio de la mercancia, segin su
calidad y cantidad, asi como para informar al cliente el envio de la propia mercancia y

%8 Cfr. Rojina Villegas, Rafael. Compendio de Derecho Civil T. IV, p. p. 88-80.
8 Cfr. Vasquez del Mercado, Oscar. Op. cit, p. 198.
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precisar a éste la forma, en caso de cumpiir con su obligacion de pagar el precio,
especialmente cuando el pago debe hacerse contra la presentacion de la factura.”s?

La Ley Federal de Proteccion al Consumidor en el articulo 12 impone al
proveedor la obligacion de entregar al consumidor factura, recibo o comprobante, en el
que consten los datos especificos de la compraventa.

Tratandose de la compraventa mercantil de un inmueble, la ley siempre exige
una formalidad determinada e impuesta para su validez. Se requiere de escritura
privada firmada por comprador y vendedor ante dos testigos, cuyas firmas se ratifiquen
ante notario, juez competente o Registro Publico de la Propiedad. si el valor del
inmueble en cuestion, segun avaluo, no excede del equivalente a trescientos sesenta y
cinco veces el salario minimo general diario vigente en el D.F., en el momento de la
operacién (art. 2317 CCF); y se exige la escritura ptblica si sobrepasa a dicha cantidad
(art. 2320 CCF), debiendo en uno y otro caso inscribirse en el Registro Publico de la
Propiedad para que la venta surta efectos contra terceros (art. 3042 fracc. | CCF).
Ademas, en el primer caso, la escritura privada debe hacerse por duplicado para que
un tanto quede en poder del comprador y otro para ei Registro Publico de la Propiedad
(art. 2319 CCF), dehiendo también en este caso ratificarse las firmas ante el
registrador, ante juez de paz o ante notario o corredor publico (art. 3005 fracc. lif CCF)
para la inscripcion en el Registro Publico de la Propiedad.

5. PERFECCIONAMIENTO DEL CONTRATO Y TRANSMISION DE LA
PROPIEDAD.

En el derecho patrio, la compraventa es un contrato consensual, pues basta el
s6lo acuerdo de las partes scbre cosa y precio para que queden vinculadas,
transmitiéndose el dominio por virtud del mismo contrato, sin dependencia de tradicion
real o simbgdlica.

Por regla general, la venta es perfecta y obligatoria para las partes cuando se
han convenido sobre la cosa y su precio, aunque la primera no haya sido entregada, ni
el segundo satisfecho (art. 2249 CCF). Si la cosa objeto del contrato es cierta y
determinada, la transmision de la propiedad, se verifica entre los contratantes por mero
efecto del contrato en el momento mismo de su celebracion (art. 2014 CCF). Si por el
contrario, el objeto de la compraventa es una cosa genérica, la propiedad no se

7 \bidem, p. 199.
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transmite sino hasta el momento en que se hace cierta y determinada con
conocimiento del comprador (art. 2015 CCF).

No obstante Io anterior, el efecto trasiativo puede diferirse para que opere con
posterioridad a la celebracion del contrato, ya sea por voluntad de las partes (como en
el caso del pacto con reserva de dominio), o por disposicion legal (en las cosas que no
son ciertas y determinadas, sino determinables), o porque exista una imposibilidad de
hecho para que esa consecuencia se actualice (cosas futuras).

Como excepcion a la regia general establecida por la ley civil, la Ley Federal de
Proteccion al Consumidor en el articulo 56 determina que pese a haberse celebrado
por escrito, con las firmas de los otorgantes, un contrato de compraventa a domicilic no
debe considerarse perfeccionado sino cinco dias habiles después de la firma, lapso
durante el cual el consumidor puede revocar su consentimiento. sin responsabilidad
alguna.

Esta ley define a la venta a domicilio, mediata o indirecta, como /a que se
proponga o lleve a cabo fuera del local o establecimiento del proveedor, incluidos el
arrendamiento de bienes muebles v la prestacion de servicios. (art. 51)

6. OBLIGACIONES DE LAS PARTES EN LA COMPRAVENTA MERCANTIL.

El efecto traslativo de la propiedad, no es la Gnica consecuencia originada con
el perfeccionamiento del contrato de compraventa, también produce consecuencias en
relacién con las partes, consistentes en generar obligaciones y crear derechos, tanto
aquellos que son correlativos de las obligaciones producidas, como los de caracter
especifico.

6.1. Del vendedor.
6.1.1. Conservar la cosa mientras se entrega.

Con caracter general y a contrario sensu, la obligacion de cuidar o custodiar la
cosa, se deduce del articulo 2288 del Cédigo Civil Federal, pues si el vendedor tiene la
obligacion de entregar la cosa vendida en el estado en que se hallaba al perfeccionarse
el contrato, es evidente que tiene la obligacion de conservaria en dicho estado. La ley
exige siempre que se custodia cosa ajena, una determinada diligencia en la custodia y
conservacion del bien, de tal manera que si no se observa esa diligencia en el grado
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previsto por la ley, se incurre en culpa, la cual puede presentar diferentes grados, ya
sea grave, leve o levisima. Por lo tanto, al incurrirse en alguna de esas culpas, existira
una mayor o menor responsabilidad a cargo del deudor frente a su acreedor. En
consecuencia, todo caso de conservacion y custodia de las cosas ajenas impone,
obligaciones al deudor de las mismas 8

En relacion con el contrato de compraventa el vendedor debe tener un cuidado
ordinario (art. 2292 CCF) en la conservacion de la cosa mientras no la entregue y en
tanto el comprador no se constituya en mora de recibirla, ya que si se da este
supuesto, el vendedor queda relevado de ese cuidado ordinario y sélo sera
responsable del dolo o de la culpa grave. De acuerdo con esta disposicion, antes del
momento en que el comprador se constituya en mora de recibir, el vendedor debe
observar una diligencia media en la conservacion de la cosa, incurriendo en cuipa leve
sino procede en esa forma; sin embargo, en el momento en que el comprador se
rehisa injustificadamente a recibir la cosa, el vendedor queda descargado de esa
diligencia media, o como la llama la ley, del cuidado ordinario de conservar lo vendido y
solo responde del dolo o de la culpa grave, lo que significa que se exige sélo la
diligencia minima. Precisamente es ésta la que debe tener el depositario cuando no
recibe remuneracién. vy es que en verdad el vendedor se convierte en depositaric de la
cosa, pues su contrato le obligaba a observar una diligencia media durante todo el
tiempo anterior a la fecha de entrega, es decir, al momento en que el comprador
estuviese ya obligado a recibir lo vendido. Después de ese momento, la conservacion y
custodia de la cosa debe entenderse no a titulo de vendedor, sino en concepto de
depositario y, por lo mismo, en caso de que el comprador incurra en mora de recibir,
debera abonarle al vendedor el alquiler de las bodegas, graneros o vasijas en que se
contenga lo vendido (art. 2292).

A este respecto el articulo 378 del Cadigo de Comercio determina lo siguiente:
Desde el momento en que el comprador acepte que las mercancias vendidas queden a
su disposicion, se tendra por virtualmente recibido de ellas, y el vendedor quedara con
los derechos y obligaciones de un simple depositario. El depaositario, segun lo
establecido en la segunda parte del articulo 2522 del Codigo Civil Federal, idéntica a
1a del articulo 335 de la ley mercantil, en la conservacion dei depésito respondera de
los menoscabos, dafios y perjuicios que las cosas depositadas sufrieren por su malicia
o negligencia.

8 Cfr. Rojina Villegas, Rafael. Compendio de Derecho Civil, p. 117.
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6.1.2. Entregar la cosa.

La transmisién de la propiedad no debe confundirse con la entrega de la cosa,
ésta dltima sélo es una obligacién especifica del vendedor (art. 2283 fracc.! CCF), que
no afecta el perfeccionamiento def contrato, sino su cumplimiento.

En opinién del maestro Joaquin Rodriguez, *..la entrega consiste en la
realizacion de los actos necesarios para que el comprador pueda disponer de hecho de
la cosa, como su dueiio,”s?

De acuerdo con lo establecido por el articulo 2284 del Cddigo Civil Federal la
entrega puede ser: real, juridica o virtual. Consiste la entrega real en la entrega
material de la cosa vendida, o en la entrega del titulo si se trata de un derecho. Hay
entrega juridica cuando, aun sin estar entregada matenialmente la cosa, la ley la
considera recibida por el comprador.

Desde el momento en que el comprador acepte que la cosa vendida quede a su
disposicion, se tendra por virtualmente recibido de ella, y el vendedor que la conserve
en su poder séjo tendra los derechos y cbligacicncs de un depositario. Tn &rminos
identicos se expresa el articulo 378 del Codigo de Comercio, anteriormente transcrito.

La obligacion del vendedor implica, no solo la entrega de la cosa en el estado en
que se hallaba al perfeccionarse el contrato, también, la de todos los frutos producidos
desde ese momento con los rendimientos, acciones vy titulos de la misma cosa.
Tratandose de la compraventa de un inmueble, si se hubieran designado los linderos,
el vendedor debe entregar todo lo que dentro de ellos se comprenda, aungue haya
exceso o disminucion en las medidas expresadas en el contrato (arts. 2289 y 2290
CCF). En esta compraventa, que se conoce como venta ad corpus, el precio se calcula
en forma alzada en funcion de la individualidad misma de la cosa, tomada en su
conjunto, sin referencia a una cierta unidad de medida.

Si el objeto del contrato son mercancias designadas solo por su género, el
vendedor debera entregarlas de la misma especie y calidad que se hubieran
convenido, y sino se establecio la calidad de las mismas, el vendedor debera entregar
cosas de mediana calidad.

Por lo que respecta al tiempo en que debe hacerse la entrega de la cosa

% Rodriguez Rodriguez, Joaquin. Op. cit., p. 515.
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vendida, si las partes han sefalado un término o plazo, la entrega debe hacerse segin
lo estipulado; cuando se pacta la entrega de una cantidad determinada de mercancias
en un plazo fijo, el comprador no esla obligado a recibirlas fuera de ellos, pero si
acepta entregas parciales, quedara consumada la venta en lo que a éstas se refiere
(art. 375 C. Com.). En caso de que no se hubiere sefialado plazo para su entrega, el
vendedor debe tener las mercancias vendidas. a disposicién del comprador, dentro de
las veinticuatro horas siguientes al contrato (art. 379 C. Com.).

En cuanto al lugar, el vendedor estd obligado a entregar la cosa en el sitio
convenido, y si no se hubiere designado en el contrato, en el lugar en que se
encontraba la cosa en la época en que se vendiod, siendo los gastos de entrega que se
ocasionen hasta poner las mercancias pesadas o medidas a disposicion del
comprador, por cuenta del vendedor, no asi los que se originen por su recibo y
desplazamiento fuera del lugar de la entrega, ya que seran por cuenta del comprador
(arts. 2291 CCF y 382 C. Com).

Ei vendedor tiene derecho a retener la cosa vendida, si el comprador no ha
pagado el precio, salvo que en el contrato se haya sefialado un plazo para el pago (art.
2286 CCF); pero ni aun asi estd obligade 2 l2 ontrega sf después do la venta se
descubre que el comprador se halla en estado de insolvencia, de suerte que el
vendedor corra inminente riesgo de perder el precio, a no ser que el comprador le dé
fianza de pagar al plazo convenido (art. 2287 CCF).

Si el vendedor no cumple con la obligacién de entregar la cosa objeto del
contrato, esto trae como consecuencia lo previsto en la regla general consignada en el
articulo 1949 del Cédigo Civil Federal: el derecho que asiste al comprador para pedir
el cumplimiento o la resolucion del contrato, con el resarcimiento de daios y perjuicios
en ambos casos.

6.1.3. Prestar el saneamiento.

La obligacion de saneamiento hace responsable al vendedor de la posesion
legal y pacifica de la cosa vendida (eviccion), y de los vicios o defectos ocultos de la
misma. Con caracter general el articulo 384 del Codigo de Comercio estipula que ef
vendedor, salvo pacto en contrario, quedara obligado en las ventas mercantiles a la
eviccién y saneamiento.

Tradicionalmente se ha considerado que en materia de compraventas
mercantiles, poco interesa la garantia de eviccion, debido a que el comercio opera
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generalmente con bienes muebles, en los que la posesion de buena fe equivale al
titulo. Sin embargo, las operaciones mercantiles con bienes inmuebles han aumentado
en un ritmo sumamente acelerado y por lo tanto, si es importante la garantia de
eviccion en compraventas de esta naturaleza.

De acuerdo con lo establecido por el articulo 2119 del Cédigo Civil Federal hay
eviccién cuando el que adquirid alguna cosa es privado de todo o parte de ella por
sentencia que cause ejecutoria, en razon de algtin derecho antenor a la adquisicion. El
saneamiento, por lo tanto, se entiende como la “..indemnizacién que debe el
enajenante al adquirente que ha sufrido eviccién.™0

Cuando el comprador ha renunciado el derecho al saneamiento para el caso de
eviccion, si ésta llega a producirse, el vendedor debe entregar unicamente el precio
integro que recibio por la cosa; pero aun de esta obligacion quedara libre si el que
adquirié lo hizo con conocimiento de los riesgos de eviccion y sometiéndose a sus
consecuencias (art. 2123 CCF).

Si el comprador no renuncia el derecho al saneamiento por eviccion, llegada
ésta. la indemnizacion a nque esta obligado el vendedor se determinara cn atencién a
su buena o mala fe en la compraventa.

Si el vendedor procedié de buena fe, estara obligado a entregar al que suffié la
eviccion el precio integro que recibid por la cosa, los gastos causados en el contrato si
fueron satisfechos por el comprador, los gastos originados en el pleito de eviccion y en
el de saneamiento, y el valor de las mejoras utiles y necesanas (art. 2126 CCF). Siel
vendedor procedid de mala fe, tendra las obligaciones sefialadas para el caso de
buena fe, pero con las agravaciones siguientes: devolvera a eleccion dei comprador, el
precio que la cosa tenia al tiempo de la adquisicion, o el que tenga al tiempo en que
sufra la eviccion; pagara al comprador el importe de las mejoras voluntarias y de mero
placer que haya hecho en la cosa, y pagara los dafios y perjuicios (art. 2127 CCF).

El vendedor estd obligado también al saneamiento por fos vicios interos u
ocuftos de las mercancias (art. 383 C. Com.).

Como el Cadigo de Comercio no proporciona el concepto de vicios intemos, ni
tampoco establece sus consecuencias, nuevamente se acude al Cédigo Civil Federal,
como régimen legal supletorio. Asi, conforme a lo estatuido por el articulo 2142 se

7° Zamora y Valencia, Miguel Angel, Op. cit., p. 100.
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entienden por vicios o defectos ocultos, aquellas caracteristicas que hacen a una cosa
impropia para el uso a que naturalmente esta destinada o al uso que las partes hayan
pactado en el contrato, o que disminuyan de tal modo ese uso, que de haberlos
conocido el comprador, no hubiere efectuado la compraventa o habria dado menos
precio.

En materia mercantil este aspecto es de vital importancia, pues al comprador e
interesa recibir una cosa apta para el destino previsto, sin vicio o defecto que la haga
perder valor; sila cosa no retine estas condiciones, el comprador querra devolveria,
rescindiendo el contrato, o intentara reducir el precio en proporcién a los defectos. E!
vendedor por su parte, tiene interés en enajenar la cosa porgue su beneficio depende
del numero de ventas que realice, sin embargo, si el comprador descubre que la
mercancia es defectuosa, al vendedor le interesa que aquél haga su reclamacion
inmediatamente para que el contrato sea cuanto antes liguidado en un sentido o en
otro.”

Para que proceda la responsabilidad del vendedor se requiere que tal vicio o
defecto sea precisamente oculto, es decir, que no esté a la vista, que no lo conozca el
comprador. que exista en el momento de la celebracion dol contrato y que haga
impropia la cosa para el uso convenido o para aquel que sea de acuerdo con su
naturaleza.

El vendedor, por lo tanto, no es responsable de los defectos manifiestos o que
estén a la vista, ni de los que se presenten con posterioridad a la celebracion del
contrato, tampoco sera responsable cuando el comprador es un perito que debe
conocerlos facilmente por razén de su profesion u oficio (art. 2143 CCF).

Ante la existencia de vicios o defectos ocultos, el comprador puede exigir la
rescision del contrato y el pago de los gastos que por él hubiere hecho (accion
redhibitoria), 0 que se le rebaje el precio en una cantidad proporcional al vicio, a juicio
de peritos (accion estimatoria o quanti minoris). Si el vendedor conocia los vicios y no
los manifesté al comprador, éste debera ser indemnizado de los dafios y perjuicios
que hubiere sufrido, si opta por la rescisién del contrato. (arts. 2144 y 2145 CCF).
Tanto la accion redhibitoria como la estimatoria prescriben en seis meses, contados a
partir de la fecha en que se entreg6 la cosa. La eleccién de alguna de estas acciones
no esta sujeta a retractacion, una vez elegida por el comprador, no puede desistirse de
la accion intentada, a no ser que consienta en ello el vendedor (art. 2146 CCF).

71 Cfr. Garrigues, Joaquin. Op. cit., p. 79.
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Si a consecuencia de los vicios que tenia la cosa, ésta perece o muda de
naturaleza, el vendedor es quien sufre la pérdida si conocia los vicios, estando
obligado a restituir el precio y abonar los gastos del contrato con los darfios y perjuicios;
si no conocia los vicios, solo debe restituir el precio y abonar los gastos del contrato, en
caso de que el comprador los haya pagado (arts. 2147 y 2148 CCF).

De acuerdo con lo establecido por el articulo 383 del Cédige de Comercio, el
comprador que dentro de los cinco dias de recibir las mercancias no reclamare al
vendedor, por escrito, las faltas de calidad o cantidad de ellas, o que dentro de treinta
dias, contados desde que las recibid. no le reclamase por causa de vicios internos de
las mismas. perdera toda accion y derecho a repetir por tales causas contra el
vendedor.

La razon por la que el precepto mercantil sefiala distintos plazos para reclamar,
segun se trate de faltas de calidad o cantidad y vicios ocultos, radica en el hecho de
que los vitimos no aparecen tan ostensiblemente como los primeros, de ahi que la ley
otorgue un plazo mayor para reclamar por causa de vicios internos. 72

La Ley Federal de Proteccion al Consumidor amplia a dos meses el plazo para
reclamar los defectos o vicios de las cosas, ademas, permite que la reclamacion se
presente al vendedor o al fabricante (arts. 92 y 93).

6.2. Del comprador.
6.2.1. Pagar el precio.

El comprador debe cumplir todo aquelio a que se haya obligado, especialmente
pagar el precio de la cosa en et tiempo, lugar y forma convenidos.

A falta de convenio, el precio debera pagarse de contado (art. 380 C. Com.). En
opinidn del maestro Arturo Diaz Bravo’3, la expresion de contado no tiene una clara

2 £5 importante no confundir la denuncia (que es una reclamacion hecha en aiguna forma -escrita u
oral- al vendedor o su representante) y la interposicion de ia accion judicial. Aquéila condiciona a
ésta. Sobre la base de que el comprador denuncie por escrito los vicios dentro del plazo,
valerse de la accion redhibitona o de la estimatoria dentro de otro de seis meses (art. 2149 CCF),
contados desde la entrega de la cosa vendida.

3 Cfr. Dlaz Bravo, Arturo. Op. cit., p. 89.



acepcion juridica, pues en la actividad comercial se le emplea con diversos alcances
cronologicos, siendo ademas frecuentemente utilizada como sinénimo de al contado.

Sefiala el citado autor que mientras para algunos comerciantes, el pago de
contado es previo -a veces en varios dias- a [a entrega de la mercancia, y consideran
que se hizo al contado, aunque se haya efectuado por medio de cheque, otros solo
califican como operacion de contado aquella en que se paga el precio, en efectivo, al
momento de la adquisicion, al paso que para muchos sigue siendo operacion de
contado, la que permite al comprador pagar el precio, sin recargo alguno, dentro de los
noventa dias siguientes al cierre de la operacion; sin que falten los casos en que, por el
contrario. se ofrezca alguna rebaja a los compradores que paguen de riguroso contado.

Seran los pactos y, a falta de ellos, los usos y las costumbres, los que
determinaran, pues, el alcance de la expresion de contado. Pero si nada se estipulase,
y tampoco se hubieren adoptado usos ni costumbres, el articulo 2294 del Codigo Civil
Federal, como disposicién supletoria, establece que e/ pago debera efectuarse en el
momento mismo en que se entregue la mercancia.

En cuante al lugar cn cl quc debe pagarse &l precio, &l mismo articulo 2294
sefiala que a falta de acuerdo entre las partes, el comprador debe pagar el precio en el
lugar en que se entregue la cosa.

La demora en el pago del precio constituye al comprador en la obligaciéon de
pagar réditos al tipo legal sobre la cantidad que adeude (art. 380 C. Com.).

Del pago de intereses, se ocupa con caracter general el articulo 2296 del
Cddigo Civil Federal que dispone: el comprador debe intereses por el tiempo que
medie entre la entrega de la cosa y el pago del precio en los tres casos siguientes:
cuando asi se haya pactado, cuando la cosa vendida y entregada produce fruto o
renta; y cuando el comprador se constituya en mora con arreglo a los articulos 2104 y
2106.

Si se otorgd un plazo al comprador para pagar el precio sin estipular intereses,
no tiene obligacion de pagarios, ya que se presume que en atencion al plazo
concedido, se aumento el precio de la venta; pero si la concesion del plazo es posterior
a la celebracion del contrato, el comprador si esta obligado a pagar los intereses, salvo
convenio en contrario (arts. 2297 y 2298 CCF).

La principal consecuencia de Ia falta de pago por parte del comprador, es el
surgimiento de las acciones de cumplimiento y rescision en favor del vendedor, quien
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tiene derecho ademas, en cualquiera de las acciones a la indemnizacion por dafos y
perjuicios; pero éstos en las prestaciones en dinero no podran exceder del interés
legal, salvo convenio en contrario (arts. 376 C. Com., 1949 y 2117 CCF).

Pero también la falta de pago por parte del comprador origina, en caso de que
las mercancias se encuentren todavia en poder del vendedor, un derecho de
preferencia que éste tendra sobre ellas con respecto de cualquier acreedor, para ser
pagado por lo que se le adeude con el precio de las mismas (art. 386 C. Com.).

6.2.2. Recibir la cosa.

El comprador esta obligado a recibir la cosa en los términos y condiciones
pactadas, de modo que si se constituye en mora de recibir, debera abonar al vendedor
el alquiler de las bodegas, graneros o vasijas en que se contenga lo vendido, y el
vendedor quedara descargado del cuidado ordinario de conservar la cosa, y solamente
serd responsable del dolo o de la culpa grave (art. 2292 CCF). Esta disposicién
“..puede ser interpretada ampliamente y sera aplicable a los gastos que en general
ocasione al vendedor ia demoara del comprador en recibir ja cosa ™74

Por su parte el articulo 375 del Cadigo de Comercio determina que si se pactd
la entrega de mercancias en cantidad y plazo determinados, el comprador no estara
obligado a recibirlas fuera de ellos; pero si aceptare entregas parciales, quedara
consumada la compraventa en o que a éstas respecta.

7. EL RIESGO EN LA COMPRAVENTA MERCANTIL.

En opinion del maestro Joaquin Garrigues “..soportar el riesgo en la
compraventa significa sufrir las consecuencias de {a pérdida o deterioro fortuitos de la
cosa vendida.™

El Codigo de Comercio como principio general dispone que una vez
perfeccionado el contrato de compraventa, las pérdidas, daflos o menoscabos que
sobrevinieren a las mercaderias vendidas serén por cuenta del comprador, si ya le
hubieren sido entregadas real, juridica o virtualmente; y si no le hubieren sido
entregadas de ninguna de estas maneras, seran por cuenta del vendedor (art. 377).

Z‘ Rodriguez Rodriguez, Joaquin. Op. cit..p. 518.
75 Garrigues. Joaquin. Op. cit., p. 83.
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“Perfecto el contrato de compraventa y entregada la cosa al comprador, no cabe
duda que todos los riesgos son para éste, no sélo porque es el duefio, sino porque por
la recepcion efectiva de las mercancias cesan todas las obligaciones de custodia por
parte del vendedor y todos los riesgos se trasladan al duefio."’¢ Antes de esa
recepcion efectiva, el vendedor mantiene su obligacién de depositario, ya sea con un
cuidado ordinario sobre la cosa, o bien que descargado de ese cuidado ordinario por la
mora del comprador de recibir la cosa, el vendedor solo responda de los danos o
menoscabos que por su dolo o culpa grave sufriere {a cosa (art. 2292 CCF).

Si la cosa no ha sido entregada al comprador, deben distinguirse dos supuestos,
segun se trate de cosa determinada o de cosa indeterminada, ésta uitima debe
entenderse como cosa genérica, que requiere no sélo la determinacion de la especie,
calidad y cantidad, también la individualizacién dentro del género de las unidades que
han sido objeto del contrato.

Si la cosa es determinada el perecimiento o deterioro puede ocurrir por culpa
del vendedor, por caso fortuito o por culpa del comprador.

Si la culpa del perecimiento es del vendedor, éste responderéa al comprador por
¢l precio de la cosa mas el pago de los dafios y perjuicios como lo preceptia ef articulo
2017 fraccion 1 del Codigo Civil Federal; si hay simple deterioro de las cosas por culpa
del vendedor, el comprador podra optar por la rescision del contrato y el pago de dafnos
y perjuicios, o recibir la cosa en el estado que se encuentre y exigir la reduccién de
precio y el pago de dafios y perjuicios (art. 2017 fracc. Il, CCF).

El perecimiento o deterioro por caso fortuito o fuerza mayor supone que el
riesgo lo soporta el comprador, quién debera pagar el precio convenido (art. 2017 fracc.
V, CCF), salvo pacto en contrario.

Cuando el perecimiento o deterioro de las cosas ocurre por culpa del
comprador, éste pierde las cosas en su totalidad, o en la parte que la averia determine
y debera pagar el precio (art. 2017 fraccs. (Il y IV CCF).

Las reglas establecidas por el articuio anterior, demuestran que en el contrato
de compraventa, correr el riesgo, se reduce a determinar si el comprador debe pagar o
no el precio, a pesar de no recibir la cosa o de haber sufrido ésta algiin deterioro.

® Rodriguez Rodriguez, Joaquin, Op. cit., p. 519.
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Si el objeto de la compraventa es una cosa indeterminada, tiene estricta
aplicacion el principio de que los géneros no perecen y, por lo tanto, mientras no se
realice la individualizacion o especificacion de la cosa genérica, todo perecimiento o
averia es por cuenta del vendedor (art. 2022 CCF).

El maestro Joaquin Rodriguez considera que “...si la individualizacion no se
hace por culpa del comprador, el riesgo puede serle atribuido, si las cosas ya habian
sido separadas de las demas del mismo género y solo se esperaba su intervencion
para la definitiva ejecucion del contrato."”?

De acuerdo con lo dispuesto por el articulo 2021 del Cadigo Civil Federal hay
pérdida de la cosa cuando ésta perece o queda fuera del comercio o desaparece, de
tal modo que no se tienen noticias de ella, o que aunque se tenga alguna, la cosa no
se puede recobrar.

8. EFECTOS DEL INCUMPLIMIENTO EN EL CONTRATO DE COMPRAVENTA.

Los supuestos y las consecuencias del incumpiimiento de las obligaciones del
comprador y del vendedor se rigen por las reglas del Derecho Civil, que establece
como principio general lo siguiente: La facultad de resolver las obligaciones se entiende
implicita en las reciprocas, para el caso de que uno de los obligados no cumpliere lo
que le incumbe. El perjudicado podrd escoger entre exigir el cumplimiento o la
resolucion de la obligacion, con el resarcimiento de dafios y perjuicios en ambos casos.
También podra pedir la resolucion aun después de haber optado por el cumplimiento,
cuando éste resultare imposible (art. 1949 CCF). El Cddigo de Comercio siguiendo
este principio general se pronuncia en los siguientes términos: En las compraventas
mercantiles, una vez perfeccionado el contrato, el contratente que cumpliere tendra
derecho a exigir del que no cumpliere la rescision o cumplimiento del contrato y la
indemnizacion, ademas, de los darios y perjuicios (art. 376).

8.1. Incumplimiento del vendedor.

La principal obligacion del vendedor consiste en entregar la cosa, si ésta se
pierde o deteriora por su culpa, debera en el primer caso, devolver el precio si ya lo

 |bidem, p. 520.
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hubiere recibido al comprador, ademas, le respondera por los dafios y perjuicios. Si la
cosa se deteriora, el comprador tiene opcién para exigir la resolucion del contrato,
mas el pago de los dafios y perjuicios sufridos o la entrega de la cosa, previa
disminucion proporcional del precio, y el abono de los daftos y perjuicios (art. 2017
fraccs. | y il CCF).

Ahora bien, si el comprador ha pagado el precio y el vendedor no entrega las
mercancias en el plazo estipulado, el comprador tiene la facultad de exigir no sélo la
entrega, sino también el pago de los dafios y perjuicios que por el retardo se le hayan
ocasionado (art. 376 C. Com.).

Cuando el comprador no prefiera exigir el cumplimiento del contrato, en los
casos en que el vendedor haya incurrido en mora respecto a la entrega de la cosa,
esta facultado para exigir conforme al mencionado articulo 376, la rescision del
contrato, mas el pago de dafios y perjuicios.

Como el incumplimiento en la entrega de la cosa, no se refiere tGnicamente a
que ésta se realice fuera del tiempo convenido, el comprador también puede exigir el
cumplimiento forzuso, o la resoiucion dei contrato, cuando el vendedor entrega
mercancias que no cumplen con la calidad o cantidad pactadas.

El comprador tiene derecho de retener el precio si fuere perturbado en su
posesion o derecho, o tuviere justo temor de serlo, hasta que el vendedor no le
asegure la posesion o le dé fianza, salvo si hay convenio en contrario (art. 2293 CCF).
En caso de que el comprador sufra eviccion, la indemnizacion a que esta obligado el
vendedor se determinara en atencion a su buena o mala fe (arts. 2126 y 2127 CCF).

El vendedor también esta obligado a responder por los vicios o defectos ocultos
de la cosa vendida, y su responsabilidad se determinara de acuerdo a la accion que
elija el comprador. Si el comprador exige la rescision del contrato mas el pago de los
gastos que por éi hubiere hecho, habra elegido la accion redhibitoria; si sélo exige la
disminucion del precio en una cantidad proporcional al vicio, es ia accion estimatoria la
elegida (arts. 2142, 2144 y 2145 CCF),

8.2. Incumplimiento del comprador.

Como las principales obligaciones del comprador son las de pagar el precio y
recibir la cosa, hay que considerar el incumplimiento en ambos casos.
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De acuerdo con lo establecido por los articulos 380 del Codigo de Comercio y
2255 del Cédigo Civil Federal, el comprador que no cumple con pagar el precio en el
término estipulado, debera abonar al vendedor los intereses al tipo legal que se
originen sobre la cantidad que adeude. El vendedor, ademas de tener derecho al pago
de intereses, puede si el comprador incumplido exigiese la entrega de la mercancia,
oponerle la excepcion de contrato no cumplido (exceptio non adimpleti contractus) para
no entregar la cosa, es decir, puede hacer uso el vendedor de su derecho de retencion
(arts. 2286 y 2287 CCF), o puede exigir la resolucidn del contrato basandose en el no
pago del precio (art. 2300 C. Civil). Este precepto es una aplicacion concreta del
principio general de la resolucidn de los contratos bilaterales por incumplimiento de una
de las partes, establecido por el articulo 1949 del Codigo Civil Federal. 78

El vendedor tiene, en relacién a la obligacion de pago del comprador, una
garantia, que consiste en la facultad de ser pagado preferentemente respecto de
cualquier acreedor, con el producto de la venta de las mercancias, objeto de la venta
(art. 386 C. Com.).

Por lo que respecta a la mora en la recepcion de las mercancias, las
consecuencias que produce se traducen en pagar al vendedor el alquiler de las
bodegas, graneros o vasijas en que se contenga lo vendido, asi como descargarlo del
cuidado ordinario en la conservacion de la cosa, siendo unicamente responsable de la
culpa grave (art. 2292 C. Civil).

La lesion en materia mercantil.

El articulo 385 del Cadigo de Comercio al referirse a la lesion determina lo
siguiente: Las ventas mercantiles no se rescindiran por causa de lesion; pero al
perjudicado, ademas de la accion criminal que le competa, le asistira la de darios y
perjuicios contra el contratante que hubiese procedido con dolo o malicia en ef contrato
0 en su cumnplimiento.

“Del precepto referido, se ha pretendido derivar que en materia mercantit no
existe lesion que vicie al consentimiento.

“Sin embargo, es pertinente sefialar que si bien es cierto que la intencion del
legislador es clara al pretender sostener la validez de los actos relativos, al tipificar esta

8 Cfr. Ibidem, p. §21.
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figura, proporciona una solucion equivocada, porque ante un consentimiento viciado,
se esta en presencia de un acto anulable, mas no de cumplimiento y por ello su
solucion solamente puede encontrarse en la teoria de la invalidez de los actos juridicos
y no en la resolucion de las obligaciones.

“La rescision del contrato no podra ser en ningun caso solucién al problema, por
la simple razén de que para que se pueda exigir el cumplimiento forzoso o bien la
resolucion de una obligacion, es presupuesto previo que el contrato que la contiene
hubiese nacido validamente a la vida juridica, y frente a su incumplimiento, se podra
demandar la rescision o bien el cumplimiento forzoso de la obligacién.

“Asi, en el caso referido por el precepto, si la voluntad se encuentra viciada por
lesion, la rescisién no es una opcion juridicamente valida que conceda posibilidades
reales para superar el problema, mismo que solamente se podra solucionar en la
demanda de nulidad que eventualmente se plantee por el lesionado.” 7®

7 Castrillon y Luna, Victor M. Codigo de Comercio Comentado, Edit. Porria, S.A., México, 2002, p.
78.
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CAPITULO IV

COMPRAVENTAS MERCANTILES ESPECIALES.

Ante la extensa gama de las necesidades y circunstancias que presenta el
desarrollo del trafico, se han creado diversas compraventas con modalidades
economicas y juridicas diversas a la compraventa mercantil ordinaria. En el presente
capitulo se analizan las que con mayor frecuencia celebran los comerciantes.

1. COMPRAVENTA SOBRE MUESTRAS O CALIDADES.

Frecuentemente se celebran contratos de compraventa sin que las partes
tengan precisamente a la vista las cosas objeto de ellos, sino una parte de tales cosas,
una cosa igual {muestra), o bien, haciendo referencia a un tipo de cosa perfectamente
identificado o que sea conocido en el comercio (calidad, tipo). Se habia en estos casos
de contratos sobre muestras o calidades.

El Codigo de Comercio los regula en el articulo 373, que dispone: las
compraventas que se hicieren sobre muestras o calidades de mercanclas
determinadas y conocidas en el comercio se tendrén por perfeccionadas por el solo
consentimiento de las partes. En caso de desavenencia entre los contratantes, dos
comerciantes, nombrados uno por cada parte, y un tercero para el caso de discordia
nombrado por éstos, resolveran sobre la conformidad o inconformidad de las
mercancias con las muestras o calidades que sirvieron de base al contrato. Precepto
analogo se encuentra en el articulo 2258 del Codigo Civil Federal, aunque en él se
asimila la compraventa sobre muestras con la hecha con referencia a calidades



consentidas en el comercio.

Es importante, sin embargo, distinguir Ja una de la otra. La compraventa sobre
muestras requiere la exhibicion material de la muestra, es decir, de una parte de la
cosa que se vende, o en ocasiones, del objeto que es el término de comparacion igual
de todos los demas que van a venderse. En virtud de que la determinacion de la
mercancia se hace sobre la muestra, es importante asegurar la identidad de la misma
para evitar que sea objeto de sustraccion o sustitucion. Las partes pueden proveer a su
conservacion dejandola en poder del comprador, una en poder de cada contratante, o
entregandola a un tercero. Cuando en la compraventa interviene un corredor, éste
tendra la obligacion de custodiar la muestra en su poder (art. 56 fracc. It RLFCP). En
todo caso, la muestra debe ir provista de sefales que permitan su identificacion
indubitable; como pueden ser sellos, firmas y marcas.

Por lo que respecta a la compraventa sobre calidades, en ella no se precisa la
exhibicion de la muestra, sino que ésta es un tipo conocido en el comercio por
caracteristicas perfectamente identificadas. De manera gue es suficiente con sefalar la
clase de la mercancia (por ejemplo, un ciento de kilos de azudcar refinada de primera
clase, setenta kilos de frijol flor de mayo de tal clase, etc.), para que se sepan tedas las
caracteristicas esenciales de lo comprado como si se tuviera a la vista una muestra o
aun toda la mercancia.

El maestro Joaquin Rodriguez 8 sefiala como requisitos de la compra sobre
muestras: que la cosa no esté a ia vista; que no sea cierta y determinada, sino que sea
de especie limitada; que exista una correspondencia exacta entre las muestras y las
mercancias, debiendo ser las muestras una porcion o parte de aquéllas, o bien, una
cosa igual. En cuanto a la compraventa sobre calidades también es logico que la cosa
no esté a la vista y que se trate de un género; pero la calidad no es parte de la cosa,
aunque la correspondencia ha de ser exacta.

Esta especialidad de {a compraventa posee como caracteristica juridica principal
el que la determinacion de las mercancias se realiza de un modo indirecto, pues las
partes se ponen de acuerdo no respecto del objeto mismo, sino sobre la muestra, o
haciendo referencia a la calidad conocida en el comercio; la determinacion de la
cualidad es por lo tanto, real y objetiva, en vez de verbal o descriptiva.

Por lo que hace a la individualizacion de las mercancias que concretamente han

8 Ctr. Rodriguez Rodriguez, Joaquin. Op. cit., p. 524.
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de entregarse no se requiere en ella *...Ia intervencion de comprador y vendedor. Basta
que la haga el vendedor, siempre que su acto tenga una exteriorizacion suficiente o
inequivoca. En esto se diferencia la compraventa de género sobre muestra o calidad
de la compraventa de género. En este caso, si precisa la doble intervencion del
vendedor y del comprador (arts. 373 C. Com., 2022 y 2015 CCF).™8t

La referencia, en el contrato, a una muestra o un tipo de mercancia conocido en
la vida del trafico mercantil, garantiza a una y otra parte, puesto que el vendedor
queda seguro de que no sera rehusada si cumple con entregar precisamente
mercancias coincidentes con la muestra o con la calidad de referencia, mientras que el
comprador, puede en caso contrario, rechazar la mercancia.

En caso de existir desacuerdo entre los contratantes, corresponde a los
comerciantes peritos el resolver sobre la conformidad o inconformidad de la mercancia.
En estas compraventas los usos y costumbres mercantiles juegan un papel importante
para formar el criterio de los comerciantes peritos en la apreciacion de la conformidad
de las mercancias con las muestras o calidades que sirvieron de base al contrato. Si
determinan que ésta no es la indicada en el contrato, el comprador puede exigir ia
entrega de !os objetos de acuerdo con !a muestra cxhibida o con s calidad de
referencia, o bien, optar por la rescision del contrato con el pago de darios y perjuicios
en ambos casos (arts. 1949 CCF y 376 C. Com.). Sin ia intervencion de los peritos el
comprador no puede por si mismo dar por rescindido el contrato. Si por el contrario,
se resuelve que la mercancia si coincide con la muestra o con la calidad que sirvio de
base al contrato, el comprador tendra que aceptaria.

Analoga a las ventas sobre muestras o calidades es la venta sobre catalogo, en
la que el vendedor ofrece al pablico, por medio de un catalogo, mercancias que se
describen en el mismo, y el pblico hace sus pedidos con base en las descripciones
contenidas en el anuncio, debiendo las mercancias corresponder a tales
descripciones.82

2. COMPRAVENTA A PROBAR.
Las cosas que por costumbre o por pacto han de agradar al comprador, deben

reunir cualidades que respondan a necesidades o gustos personales del mismo, por lo
tanto, puede legitimamente rechazar la cosa, aun cuando ésta sea de dptima calidad,

8 |hidem, p.p., 524 y 525.
92 Cfr., Uria, Rodrigo. Op. cit., p. 662.
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ya que el gusto es de caracter subjetivo y arbitrario. Esta modalidad, prevista en el
articulo 2257 del Cédigo Civil Federal, no existe, y por lo tanto, el consentimiento o
acuerdo de voluntades no se forma, sino hasta que la cosa se ha gustado y el futuro
comprador resuelve, a su arbitrio, si la acepta o no. En este caso no puede hablarse de
una compraventa sujeta a condicion suspensiva, porque ésta ademas de
caracterizarse por ser un acontecimiento futuro e incierto, no depende exclusivamente
de la voluntad del deudor, y el Codigo Civil Federal claramente previene que es nula la
obligacién que depende exclusivamente de su voluntad (art. 1944). Aceptar que esta
compraventa es condicional, implicaria un caso en que la realizacion de la condicion
dependeria exclusivamente de la voluntad del comprador, que es deudor en este
contrato bilateral de compraventa.83

Por lo que respecta a los riesgos de la cosa, de acuerdo con el principio de que
la cosa perece para su duefio, mientras el consentimiento no se forme, el posible
comprador no ha adquirido el dominio de la cosa; por lo tanto si la misma se pierde por
caso fortuito o fuerza mayor, es el vendedor como duefio de la misma, el que sufre la
pérdida. Asi, si una persona recibe, por ejemplo, un automovii para probario, y por un
caso fortuito, un rayo, el automoévit se destruye, quién sufre la pérdida del objeto es el
vendedor.

3. COMPRAVENTA CON VISTA.

Cuando se trata de mercancias no vistas por el comprador y respecto de las
cuales no hay muestras ni es posible demostrar previamente su calidad, pues no son
conocidas en el comercio, se esta en la imposibilidad de juzgar las condiciones de las
cosas. Ante tal situacién se acostumbra en el trafico mercantil convenir que el presunto
vendedor envie al presunto comprador las cosas que le ofrece en venta, y se reserve al
comprador la facultad de probar o gustar las cosas para decidir si las adquiere o las
devuelve.

A este supuesto se refiere el articulo 374 del Codigo de Comercio, y aunque la
mayor parte de la doctrina considera que esta compraventa esta sujeta a condicion
suspensiva (consistiria la condicion en la aceptacion de la mercancia), resulta mas
verosimil pensar que el envio de las mercancias por parte del presunto vendedor, con
la indicacion de las condiciones de la venta, equivale a una oferta, que puede ser
aceptada o no por el presunto comprador, por lo tanto, es al aceptarse la oferta

83 Cfr. Rojina Villegas, Rafael. Compendic de Derecho Civil, T. IV, p. 352.
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cuando la compraventa se perfecciona. Asi es como debe interpretarse el articulo 374
de la ley mercantil que claramente establece: tratandose de mercancias que no estén
a la vista y que no puedan ser determinadas con muestras o con referencias a
calidades conocidas en el comercio, el contrato no se tendré por perfeccionado
mientras el comprador no las examine y acepte, y es que antes de dicho examen no
existe acuerdo de voluntades, pues el comprador no tiene referencia alguna respecto
de la cosa objeto del contrato.84

4. COMPRAVENTA A ENSAYO.

Esta compraventa es concertada bajo la condicion de que ensayada la
mercancia por el comprador, éste la acepte. En tanto que no lo haga, aun cuando
existe acuerdo sobre la cosa y el precio, el contrato no es eficaz.

La apreciacion no depende del mero gusto, caprichoso o arbitrario del
comprador, sino de la efectiva comprobacion de ciertas calidades o caracteristicas. La
eficacia del contrato depende, por lo tanto, del éxito del ensayo o prueba, la cual debe
recaer sobre la idoneidad de {a cosa para el uso a que estd destinada o sobre la
calidad que se desea. Se trata, en opinién del maestro Joaquin Rodriguez8s, de una
compraventa sobre calidades convencionaimente determinadas.

Como el comprador no tiene derecho arbitrario a rechazar la cosa cuando su
ensayo se haya mostrado satisfactorio, corresponde al vendedor fa facultad de
demostrar que la prueba o el ensayo fue favorable a través de la calificacion que un
peritaje realice respecto al resuitado de la prueba.®8 En caso de que el ensayo o
prueba haya sido desfavorabie, la compraventa queda sin efecto.

Por lo que respecta a los riesgos de la cosa, €stos quedan a cargo de! vendedor
mientras no se realice la condicion.
5. COMPRAVENTA POR CUENTA, PESO O MEDIDA.

Contemplada por el articuio 2257 del Codigo Civil Federal, en esta compraventa
la cuenta, el peso o la medicion se requieren para determinar con exactitud qué es lo

84 Cfr. Cervantes Ahumada, Racl. Op. cit., p. p. 534-535.
85 Cfr. Rodriguez Rodriguez, Joaquin. Op. cit. p. 525
8 Cfr. Vasquez del Mercado, Oscar. Op. cit., p. 201.
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comprado y su precio total, como ocurre cuando se compra el trigo existente en una
bodega a razén de tanto el kilo. Esta compraventa es perfecta por el acuerdo de las
partes respecto de la cosa y un precio calculado por unidad, sin embargo, se requiere
del acto material de contar, pesar o medir para determinar la cantidad de las cosas y el
precio, por lo que si éstas se pierden antes de ser contadas, medidas o pesadas, la
pérdida es reportada por el vendedor.

Como la naturaleza del acto material no supone necesariamente la conformidad
del comprador, ni menos aun un acto exclusivo y subjetivo de su voluntad, esta
compraventa soélo queda sujeta a la modalidad de que las mercancias compradas
sean contadas, pesadas o medidas.8?

6. COMPRAVENTA POR ACERVO O A PRECIO ALZADO.

Se define a esta compraventa como: “...la que se refiere a un conjunto de
bienes homogéneos o heterogéneos, de la misma especie y calidad, o de especies y
calidades distintas, que estan especialmente determinados, tomando como punto de
referencia no el eontenido sino el continente; es decir, nc se compran determinados
bienes por lo que éstos sean en realidad, se adquiere un acervo contenido en una
vasija, en un granero, en una bodega, en un carro de ferrocarril, en un fundo mercantit,
y se compra a la vista, ... sin precisar el contenido y sin que tenga importancia para la
venta que las partes, o el comprador, hayan imaginado un contenido mayor o menor."88

AlOn cuando los objetos contenidos sean de los que se suelen contar, pesar o
medir, la propiedad se transmite al convenir las partes en la cosa y el precio, ya que se
considera a la primera como una totalidad o conjunto que se identifica por algo que lo
contiene, se trata reaimente de una cosa determinada, el conjunto, es decir, de una
unidad que se vende por un precio giobal, y no importa que después al contar, pesar o
medir, resulten mayores 0 menores cantidades de las calculadas. Aunque la ley
dispone que el comprador no podra pedir la rescision del contrato argumentando no
haber encontrado ia cantidad que esperaba (art. 2259 CCF), en realidad debe
entenderse que no procede la accion de nulidad del contrato por causa del error del
comprador; pues es obvio que de ninguna manera habra lugar a la rescision, ya que
esta accion sélo procede cuando una de las partes no cumple con su obligacion.

Sin embargo, habra lugar a la rescision si el vendedor presenté el acervo como

57 Cfr. Rojina Villegas, Rafael. Compendio de Derecho Civil T. IV, p. p. 167 y 168.
8 \bidem, p. p. 171y 172.
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de especie homogénea (por ejemplo, frijol pinto americano de primera clase) y oculté
en él especies de inferior calidad o clase diferente de las que estaban a la vista (art.
2260 CCF).

La determinacion de la cosa abarcando bienes de iguales o diversas calidades y
especies, homogéneos y heterogéneos, debe realizarse en funcion de un dato espacial
y temporal, considerando todo aquello que se encuentre en un lugar determinado y en
cierto momento.88

En la practica las compraventas por acervo son las que se refieren a bienes
muebles; mientras que Ias llamadas a precio alzado o ad corpus, son las que se
refieren a bienes inmuebles.

La venta ad corpus se caracteriza por considerar al bien en su conjunto, esto es,
como un todo, y por esta razon el precio no sufre alteracion alguna, aunque al
verificarse la medicion del inmueble resulte mayor o menor la superficie del mismo.

Si la compraventa de uno o mas inmuebles se realiza a precio alzado y sin
estimar especialmente sus partes 0 medidas (la casa ni'mero seis de 1z calle de Cruz
Azul y terreno en que esta construida) no habra lugar a la rescision, aunque en la
entrega hubiere falta o exceso (art. 2261 CCF) y si se han designado los linderos, el
vendedor debe entregar todo lo que se comprenda dentro de ellos, aunque exista
exceso o disminucion en las medidas expresadas en el contrato (art. 2290 CCF).

La venta de inmuebles también puede hacerse ad mensuram, es decir,
sefialando un precio por unidad de medida (metro cuadrado, hectarea, etc.), de modo
que la diferencia en mas o menos de la superficie total del predio, determina la
consiguiente modificacion en el precio total.%0

7. COMPRAVENTA DE ESPERANZA.

De acuerdo con lo dispuesto por el Cadigo Civil Federal, las cosas, para que
puedan ser objeto de los contratos, deben existir en Ia naturaleza (art. 1825), o por lo
menos, ser susceptibles de existir. Esta es la razén por la que se permite que cosas
futuras sean objeto de un contrato de compraventa (art. 1826); puesto que no se trata
de cosas que no puedan existir en términos absolutos, sino que no existen sélo en el

3 Cfr. Ibidem, p. p. 172y 173.
% Cfr. Sanchez Medal, Ramon. Op. cit., p. 161.
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momento de la celebracion del contrato.

Si el contrato de compraventa se celebra respecto de cosas que existiran por
efecto natural o respecto de cosas que constituyan el producto incierto de un hecho,
se califica como compraventa de esperanza, si el comprador toma a su cargo el riesgo
de que tales cosas no lleguen a existir, y como compraventa de cosa esperada, si no
toma a su cargo tal riesgo.

La compraventa de esperanza que fue conocida en el Derecho Romano con la
denominacion de emptio spei, puede conceptuarse como el contrato por virtud del
cual, el vendedor se obliga a entregar al comprador, una cosa futura que sea producto
de la naturaleza, o los frutos de una cosa o los productos inciertos de un hecho, quien
se obliga a pagar por ellos un precio cierto y en dinero, tomando el comprador para si
el riesgo de que tales cosas no lleguen a existir o no lleguen a existir en la cantidad
prevista por €l, y que produce el efecto de transmitir al comprador |a propiedad de esos
bienes cuando lleguen a existir ya sea totalmente o en la medida en que existan (arts.
2309 y 2792 CCF)91

Esta compraventa se caracteriza por los siguientes aspectos:

-El comprador siempre se obliga a pagar un precio cierto y en dinero,
independientemente de la obligacion de entrega dei vendedor, ya que ha tomado para
si el riesgo de que las cosas no lleguen a existir (por ejemplo, cuando se pierde la
cosecha antes de ser levantada) o de que solo lleguen a existir en una cantidad
cualquiera (ya sea menor a la prevista, cuando se celebra la compraventa de manzana
antes de la cosecha, que se calculé en seis toneladas y resulté de cuatro, o bien que
sea mayor a lo calculado).

-El contrato es aleatorio pues el contenido de la prestacion de dar del vendedor,
es decir, sus gravamenes, no son ciertos y conocidos en el momento de la celebracion
del contrato y correlativamente para el comprador, tampoco lo son sus provechos.

-Si las cosas no liegan a existir no es valido concluir que no existe objeto en el
contrato, ya que el objeto en este caso esta constituido por /a esperanza, es decir, por
la posibilidad de obtener los frutos o productos inciertos.

91 Cfr. Zamora y Valencia, Miguel Angel. Op. cit., p. 387.
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La ley civil dedica a la compraventa de esperanza, como contrato aleatorio, dos
articulos, el 2792 que define al contrato y que afirma el derecho del vendedor de
recibir el precio aunque no lleguen a producirse los frutos o productos comprados, y el
2793, que dispone que los demas derechos de las partes seran los que se determinan
en el Cadigo Civil Federal con relacion a la compraventa.

Por consiguiente, las disposiciones relativas a la compraventa deberan aplicarse
a la compraventa de esperanza, salvo aquellas que naturaimente sean contrarias a la
naturaleza especial de ésta.

8. COMPRAVENTA DE COSA ESPERADA.

Este contrato también tiene por objeto cosas futuras y en él las partes
subordinan los efectos de la compraventa a la condicion suspensiva de que la cosa
llegue a existir.

En este caso, tanto la obligacion del vendedor de entregar la cosa, como la del
comprador de paqgar el precio, estan sujetas a la condicidn suspensiva de que las
cosas, consistentes en los frutos que un bien produzca en el tiempo establecido por
las partes o en los productos inciertos de un hecho, lleguen a existir y el monto de las
prestaciones, dependera de la medida en que existan esos frutos o productos.

Si la cosa no llega a existir, la compraventa queda sin efecto y por io tanto no
podra cumplirse ni la obligacion de entrega (porque a lo imposible nadie esta
obligado) ni la de pagar el precio.

Ahora bien, si la cosa futura solo llega a existir en parte, Gnicamente habra la
obligacion de entregaria en la cantidad que existiere y la obligacion de pagaria en la
parte proporcional correspondiente.

La compraventa de cosa esperada (emptio rei speratae) no es un contrato
aleatorio, sino uno conmutativo y condicional, en el que el comprador no asume el
riesgo de la no existencia de la cosa.9?

ESTA TESIS MO S }%‘.{‘F

“OE LA BIBLIOTE A

52 Cfr. Ibidem, p.p. 121y 122.
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9. COMPRAVENTA EN ABONOS.

El caracter eminentemente crediticio de la economia modema se proyecta sobre
el contrato de compraventa en dos formas concretas: mediante la compraventa con
precio aplazado, en fa que se rompe la simuitaneidad entre la entrega de la cosa y la
del precio, al convenir las partes que éste se pagara integramente en un momento
posterior a aquélla; por el contrario, en la segunda forma denominada compraventa en
abonos, no sélo se rompe aquella simultaneidad, sino que, ademas, se fracciona el
importe del precio, al convenirse mediante pacto expreso, que el comprador lo ha de
satisfacer en dos o mas momentos futuros y periodicos. Asi, el comprador puede pagar
parte del precio en el momento de la celebracion del contrato y el saldo por partidas en
ciero tiempo; o puede pagar la totalidad del precio sin que exista pago parcial inicial,
mediante entregas parciales en cierto tiempo. En las compraventas en abonos se
produce, por lo tanto, una doble ruptura de la norma generat en virtud de la cual el
precio se paga integra y simultaneamente a la entrega de la cosa.

En la practica comercial las compraventas en abonos desempefian una multiple
funcidn, puesto que actuan en favor de los compradores (empresarios o no), porque les
facitita la adquisicion y el acceso a la propiedad de bienes muebles e inmuebles a los
que deberian de otro modo renunciar, por no disponer de una sola vez, simultanea a la
entrega, del importe del precio para adquirios al contado. En favor de las empresas
productoras de los bienes y, en su caso, de los comerciantes que los revenden al
publico, porque les permiten incrementar el nivel de produccion y de comercializacion
al aumentar el nimero de sus clientes potenciales.®

El contrato de compraventa en abonos no presenta ni en cuanto a su estructura
ni en cuanto a su funcionamiento, complicaciones especiales. Si el comprador no
cumple, la ley otorga al vendedor las dos acciones normales para el caso de
obligaciones reciprocas: la accion de cumplimiento forzoso y la accion de resolucion
del contrato (art. 1949 CCF). Las partes pueden pactar como causa suficiente para la
resolucion la falta de pago de uno solo de los abonos; o que solo procedera por falta de
pago de varios abonos, en este caso el pacto equivale a una espera que otorga el
vendedor hasta el vencimiento del abono indicado para rescindir el contrato.

Sin embargo, si se desea que la posibilidad de resotucion del contrato por el
incumplimiento de la obligacion de pago del comprador, afecte a terceros, debe
forzosamente pactarse la clausula comisoria en forma expresa y debe inscribirse esa

%3 Cfr. Broseta Pont, Manuel. Op. cit., p. 468,
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clausula en el Registro Publico de la Propiedad, dicha inscripcion sélo procedera
cuando la cosa objeto del contrato recaiga sobre bienes inmuebles o bienes muebles
plenamente identificables (art. 2310, fraccs. | y Il CCF).

Lo anterior obedece a que una vez celebrado el contrato (si recae sobre cosas
ciertas y determinadas) la propiedad se ha transmitido al comprador, porque en este
contrato no existe una clausula expresa de reserva de dominio, y por lo tanto el
comprador, como propietario ya de la cosa, puede enajenaria.

Si los bienes vendidos en abonos no son indubitablemente identificables, no
puede inscribirse en el Registro Ia clausula resolutoria que las partes pacten, por lo
qure no surtira efectos contra tercero de buena fe que hubiere adquirido los bienes (art.
2310, fracc. il CCF).

En caso de que el contrato se resuelva, las partes deben devoiverse
reciprocamente las prestaciones que se hubieren hecho, por lo tanto, el comprador
tendra que restituir la cosa objeto del contrato, asi como el pago de un alquiler o renta
por el uso de la misma, y una indemnizacion por el deterioro que ésta haya sufrido;
estas prestaciones seran fijadas por peritos.

Por lo que respecta al vendedor, éste tendrd la obligacion de restituir al
comprador las cantidades recibidas, mas el interés legal correspondiente a las sumas
que entrego.

Si se pactan obligaciones mas onerosas que las indicadas para el comprador,
seran nulas (art. 2311 CCF).

Cabe mencionar que ante el incumplimiento del comprador, la LFPC otorga al
comprador en abonos (consumidor) que ha pagado mas de la tercera parte del precio o
del numero total de los pagos convenidos, cuando ha sido demandado por el
proveedor, el derecho de optar €él, a pesar de ser el comprador el deudor en mora, o
por la rescision del contrato o por el pago del adeudo vencido mas las prestaciones
que legalmente procedan (art. 71). Si elige el pago de los abonos vencidos, debe
efectuar de inmediato tal pago y no simpiemente prometer que va a hacerlo.

Esta disposicion no sélo deroga el articulo 1949 del Cédigo Civil Federal que
concede ese derecho al demandante y no al deudor moroso, es ademas injusta para
el proveedor y rompe la equidad y seguridad juridica en las relaciones entre
proveedores y consumidores como uno de los fines de la Ley Federal de Proteccion al
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Consumidor.$4

10. COMPRAVENTA CON RESERVA DE DOMINIO.

La compraventa en abonos suele combinarse con la modalidad de la reserva de
dominio, por la que se pacta que la transmisién de la propiedad no se opere a favor del
comprador, hasta que el precio haya quedado totalmente pagado. Generalmente el
precio, cuando se estipula la reserva de dominio, si se paga en abonos, las partes sin
embargo, pueden convenir que la totalidad del precio se cubrira en cierta fecha y que
la propiedad no se transferira sino hasta que se pague integramente ese precio.

“La necesidad economica de que el comprador disfrute de la cosa y, al mismo
tiempo, la de obtener el vendedor la garantia de que la cosa no dejara de ser suya
hasta que reciba e! precio, son las modificaciones determinantes de la amplia difusion
de esta forma de contrato que puede decirse es una de las mas tipicas del comercio
modemo."s

El pacto de reserva de dominio no es contrario a la naturalera de |a
compraventa, porque si bien es cierto que la transmision de la propiedad es un efecto
normal del contrato de compraventa, éste no necesariamente debe producirse
inmediata y concomitantemente con el perfeccionamiento del contrato, ya que las
partes pueden pactar validamente que dicho efecto se difiera hasta en tanto el
comprador cumpla con pagar el precio, pero no podria pactarse que ei comprador atn
cumpliendo con su obligacion nunca adquiriese el dominio de lo cosa, lo que si
desvirtuaria la naturaleza misma de la compraventa.

Entretanto transcurra el plazo para el pago del precio, el vendedor continuara
siendo propietario de la cosa y para evitar que pueda realizar actos de disposicion
respecto de ella, el articulo 2313 del Cédigo Civil Federal le impide que pueda
enajenaria. Para que surta efecto contra tercero esta prohibicion, debe hacerse constar
mediante una anotacion al margen de la inscripcion del pacto de reserva de dominio en
el Registro Publico de la Propiedad; si no es posible hacerlo, porque los bienes
vendidos con la reserva no puedan inscribirse, por no ser indubitablemente
identificables, la reserva de dominio no surtira efectos contra terceros de buena fe.

La compraventa que se haga infringiendo esta norma prohibitiva, estara

84 Cfr. Dlaz Bravo, Arturo. Op. cit., p. 80.
% Rodriguez Rodriguez, Joaquin. Op. cit., p. 528.
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afectada de nulidad absoluta.

Mientras ei precio no sea pagado integramente, si el adquirente recibe fa cosa
sélo sera poseedor. En caso de que no se haya pactado el titulo por el que el
comprador tendra la cosa en su posesion, se le considerara como arrendatario de la
misma (art. 2315 CCF).

Si el comprador no pagare el precio en la forma convenida, el vendedor
conservara la propiedad de la cosa y puede optar por el cumplimiento forzoso de esa
obligacién (art. 1949 CCF) y cuando se obtenga el pago se actualizara el efecto
translativo, o puede pedir la resolucion del contrato. Si elige esta ultima opcion, las
partes como consecuencia logica de toda resolucion, deberan restituirse mutuamente
las prestaciones que se hubieren hecho, con las adicionales en los términos ya
sefialados para el contrato de compraventa en abonos y como en ese contrato, toda
convencion que imponga al comprador obligaciones mas onerosas, sera nula (art. 2311
CCF).

11. COMPRAVENTA DE P1L AZA A PI AZA,

En la compraventa mercantil normaimente el vendedor cumple su obligacion de
entrega poniendo las cosas vendidas en su propio establecimiento a disposicion del
comprador, corriendo de cuenta de éste los gastos de su recepcion y extraccion hasta
su punto de destino (arts. 2291 C. Civil y 382 C. Com.). Sin embargo, las exigencias
del trafico comercial tanto nacional como intermacional, cuando las mercancias
vendidas deben ser remitidas a plaza distinta de aquélla en la que se encuentran, han
hecho aparecer unas compraventas especiales denominadas de plaza a plaza, cuya
singularidad radica en el hecho de que por pacto expreso se establece un régimen
juridico especial para la obligacion de entrega del vendedor; en virtud det cual, éste no
cumple su obligacion de entrega poniendo simplemente las cosas vendidas a
disposicion del comprador en el lugar en que se encuentran, sino que, por el contrario,
se obliga a remitifas o a transportarias hasta un lugar determinado. Se altera, por lo
tanto, el contenido de la obligacién de entrega; el momento en el que la entrega se
entiende realizada, asi como el momento en el que el riesgo es transmitido al
comprador.%

En algunas ocasiones el vendedor se obliga a entregar la mercancia en un

% Ctr. Broseta Pont, Manuel. Op. cit., p. 473.
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determinado lugar, pagando todos los gastos y corriendo con los riesgos del
transporte; es lo que se conoce con el nombre de venta franco domicilio.

En otras, el vendedor Gnicamente se obliga a poner la cosa a bordo del medio
de transporte, sin correr con los riesgos de éste, o bien, sin asumir tampoco riesgo
alguno, contrata el transporte y el seguro sobre las cosas.

Dada la naturaleza de estas compraventas, el pago suele realizarse a
continuacion de la entrega de los titulos representativos de las mercancias, lo que las
convierte en compraventas contra documentos. Esta forma de compraventa se
caracteriza por que las partes quedan de acuerdo en que en lugar de la mercancia, el
comprador recibe el documento que la representa y con el cual puede exigir su
consignacion. El vendedor, en este tipo de operacion, cumpie su obligacion de entrega
remitiendo al comprador en la forma pactada o usual, los titulos representativos de tas
mercancias (certificado de depésito, carta de porte, poliza de fletamiento) y los demas
documentos indicados en el contrato o establecidos por los usos (factura, péliza de
seguro, etc.).

El pago del precio, debe hacerse en el momento v en el lugar en que sc hace
entrega de los documentos. Normalmente la obligacion se cumple mediante un crédito
documentado, por virtud del cual una institucion bancaria se obliga a abrir un crédito al
comprador, pero que va a ser efectivo a favor del vendedor, al ordenarie el comprador
efectuar el pago respectivo o bien aceptar las letras giradas por el vendedor contra
entrega de los documentos del contrato, en este caso, los titulos representativos de la
mercancia.®”

Asi los documentos se remiten anexos a una letra de cambio (letra
documentada) y se entregan al comprador contra aceptacion o pago de la letra.

El articulo 89 de la Ley General de Titulos y Operaciones de Crédito establece
que la insercion de las clausulas “documentos contra aceptacion™ o “documentos
contra pago”, o de las menciones “D/a” o ‘D/p”, en el texto de una letra de cambio con
la que se acompafen documentos representativos de mercancias, obliga al tenedor de
la letra a no entregar los documentos sino mediante la aceptacion o el pago de la
misma.

97 Ctr. Vasquez del Mercado, Oscar. Op. cit., p.p. 208, 209 y 483. o e
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CAPITULO V

CONTRATOS AFINES A LA COMPRAVENTA MERCANTIL.

El desarmollo del trafico mercantil ha originado la aparicion de contratos, que si
bien es cierto guardan una estrecha relacion con la compraventa, poseen una
naturaleza juridica distinta. En el presente capitulo se hace anaiizan tres contratos
afines a la compraventa.

1. SUMINISTRO.
1.1. Concepto, caracteristicas y clasificacion.

En el derecho patrio, el contrato de suministro es un contrato atipico. Cierta
parte de la doctrina lo considera como una variante de la compraventa, aunque tiene
particularidades propias que lo constituyen como una figura distinta.

El Cbodigo de Comercio sblo se concreta a mencionar las empresas de
abastecimiento y suministro como actos de comercio (art. 75, fracc. V), lo que
significa que la mercantilidad de! contrato esta determinada por la existencia de una
empresa, es decir, el contrato de suministro es mercantil porque a través de él se
realiza el objeto de la empresa suministradora, que consiste en proporcionar a sus
clientes, en épocas generalmente periodicas, o bien en forma continuada,
determinadas cosas o servicios, mediante el precio y en las cantidades y demas
condiciones de antemano convenidas.%®

% Arce Gargollo, Javier. Op. cit., p. 142,
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‘A faita de concepto legal, es la forma en la que opera el suministro la que
conduce a ubicar con cierta claridad los elementos subjetivos y objetivos del contrato:
una de las partes, el suministrante o suministrador, se obliga a proveer a la otra, el
suministratario, bienes o servicios en forma periédica o continuada, a cambio de un
precio en dinero, determinado o determinable.™®

Suministrar, por lo tanto, no solo significa facilitar o dar a otro lo que éste
necesita; en sentido juridico aparece ademas, la nota de continuidad o la nota de
periodicidad, siendo siempre una de ellas esencia del contrato de suministro.

“El contrato de suministro nace para atender la necesidad del suministrado de
estar provisto de forma duradera de las mercancias que necesita para su consumo o
su actividad empresarial, y del suministrador de planificar y asegurar la colocacion de
sus productos durante un plazo futuro.”0

Caracteristica peculiar de este contrato es la continuidad y la periodicidad de las
prestaciones, iguales en su contenido y retribuidas por un precio unitario. El fin del
contrato no es tanto la obtencién de determinada cosa concreta, sino la seguiidad de
que se obtendra repetidamente de una forma constante y periddica debido a la
organizacion adecuada de la empresa suministradora.

El suministro es un contrato que se clasifica de la siguiente manera:

-Consensual, en virtud de que se perfecciona por el solo consentimiento de las
partes.

-Es bilateral, ya que produce derechos y obligaciones para las dos partes.
-Es oneroso, pues los provechos y gravamenes son reciprocos.

-Es un contrato conmutativo; aungque también puede ser aleatorio cuando el
precio o la cantidad a suministrar presentan variaciones que dependen de
circunstancias posteriores a la celebracion del contrato (con precios o cantidades
variabies por suministrar) y que benefician a una parte y, reciprocamente, perjudican a
la otra.

% Diaz Bravo, Arturo. Op. cit., p. 104,
1% vvicent Chulia. Citado por Arce Gargollo, Javier. Op. cit., p. 142.
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-Es un contrato de tracto sucesivo, de duracién o ejecucion periodica o
continuada, pues su cumplimiento se prolonga en el tiempo. El interés de los
contratantes reside en que la prestacion se prolongue a lo largo del tiempo,
precisamente porque esa prestacion responde a una necesidad estable.

-Es principal, porque existe por si solo, no depende de otro para producir
plenamente sus efectos en el campo juridico.

-Por su funcién economica se le clasifica como un contrato de colaboracion,
pues sirve en gran medida, a la coordinacién de las empresas entre si como medio de
asegurarse las prestaciones que reciprocamente necesitan v obtenerlas al precio que
les conviene.

-Es contrato atipico, no esta regulado por el derecho patrio.

1.2. Elementos.
1.2.1. Personales,

A las partes que intervienen en el contrato se les designa: suministrador y
suministrado, aunque también se les puede llamar suministrante o proveedor, y
suministratario o consumidor, respectivamente.

Las partes no requieren de capacidad especial para celebrar el contrato. Como
sujetos son comerciantes en la generalidad de los casos, aunque el suministrado
puede no tener esta calidad profesional. 10!

1.2.2. Reales.
a) Cosa.

La cosa objeto del contrato de suministro debe de acuerdo con lo establecido
por el articulo 1825 del Cédigo Civil Federal cumplir con tres requisitos: existir en la
naturaleza, ser determinada o determinable en cuanto a su especie y estar en el
comercio. Se trata de bienes muebles no determinados individualmente, es decir, son
geneéricos, normaimente en el contrato, se suele indicar la calidad de las cosas. Si no

191 Cfr. Arce Gargolio, Javier. Op. cit., p. 147.
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hay pacto, el suministrador cumple con entregar cosas de especie y calidad medias
(art. 87 C. Com.).

b) Cantidad.

Por lo que respecta a la cantidad de cosas a suministrar, las partes pueden
determinaria con precision matematica al celebrar el contrato, fijando el nimero de
toneladas, de litros, de metros, etc. que ha de ser entregado en cada uno de los plazos
previstos o bien, sefalar el maximo y el minimo, en cuyo caso, aquél que recibe los
bienes determina cuanto debe suministrarsele.

Cuando no se establece la cantidad, se entiende que el suministro se hace en
razén a una normal necesidad. En este caso la medida misma de la necesidad es algo
que depende enteramente de la voluntad del suministrado. Lo que determina fa
cantidad no es, por tanto, la necesidad, sino el arbitrio del suministrado, porque ni éste
tiene que probar cuales son sus necesidades, ni el suministrador puede demostrar que
las cantidades pedidas no se ajustan a las verdaderas necesidades. Sin embargo, las
necesidades del suministrado han de tener como limite maximo la capacidad
productiva del suministrader. Al elemento ccondmice de o nccesidad del suministrado
se ha de unir el elemento también econdémico de la capacidad productora del
suministrador, ambos como elementos determinantes de la medida de la prestacian.
No basta que aquél necesite si éste no puede atender esa necesidad.

c) Plazo.

El tiempo en las prestaciones es un elemento muy importante en el contrato de
suministro, pero no en el sentido de que el término deba considerarse siempre como
término esencial, sino en el sentido de que las prestaciones han de ser realizadas
siempre a lo largo de un periodo de tiempo. Que el término fijado para la prestacion
tenga o no caracter esencial depende de la naturaleza de las cosas objeto del
suministro y de la finalidad particular de cada contrato asi, sera esencial en aquellos
casos en que la prestacion tardia no tenga interés para el suministrado, como ocurre
por ejempio en el suministro de viveres para atender a la manutencion diaria. En
cambio, no es esencial, por regla general, el término en caso de suministro de materias
primas. 102

En virtud de que las prestaciones deben ser realizadas a lo largo del tiempo,

192 Cfr. Garrigues, Joaquin. Citado por Bauche Garciadiego, Mario. Op. cit., p. 347.
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estas pueden ser periodicas o continuadas:

-Son periddicas, aquellas prestaciones que se repiten en el tiempo con
individualidad propia y cada una puede identificarse de forma independiente.

-Es prestacion continuada la que se realiza de modo permanente durante la
vigencia del contrato, tal como ocurre por ejemplo, en el suministro de energia eléctrica

y agua.
d) Precio.

El precio que debe ser cierto y en dinero, puede fijarse en las prestaciones
periédicas, para cada prestacion aislada o autonoma, aunque también puede
sefialarse para todas las prestaciones. Sin embargo, dada Ia naturaleza del suministro,
como contrato de duracion, las partes suelen convenir un precio variable en el tiempo.
Una forma de tener precio variabie es fijarlo conforme al mercado y de acuerdo con la
fecha de entrega.

1.2.3. Formales,

En virtud de que el suministro no es un contrato regulado por la ley, la forma
para manifestar el consentimiento es libre. Las partes suelen celebrarlo por-escrito, ya
que al tratarse de un contrato de duracién, es necesario determinar la calidad de los
bienes a suministrar, 1a forma de realizar los pedidos, los incrementos en el precio, el
lugar y tiempo de entregas, asi como otras circunstancias que conviene fijar
claramente.

1.3. Obligaciones de las partes.
1.3.1. Del suministrador.
a) Entregar las cosas objeto del suministro.

El suministrador debe realizar las entregas de ias cosas objeto del contrato, en
el tiempo, lugar y manera convenidos. Cuando la cuantia del suministro se determina
en base a los topes maximos y minimos que deberan entregarse, el suministrado tiene
la facuitad de fijar, dentro de tales limites, la cantidad a suministrar. En este caso, es
conveniente que los contratantes fijen la manera en la que el suministrado, debera
realizar el preaviso, para informar oportunamente de los pedidos al suministrador, y
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éste pueda cumplir a tiempo.

Generalmente, las partes fijan un plazo para realizar las entregas, en caso de
no hacerio, resulta aplicable la disposicion relativa a la compraventa mercantil (art. 379
C. Com.), en el sentido de que las mercancias deben estar a disposicion del comprador
veinticuatro horas después de celebrado el contrato, este precepto dada la naturaleza
del contrato de suministro, debe entenderse aplicable a cada entrega (prestacion
independiente y auténoma), y por esto el suministrador debe tener la mercancia a
disposicion del suministrado veinticuatro horas después de cada solicitud o peticion de
entrega, salvo que el objeto del contrato no lo permita.

En el contrato de suministro, la transmision de la propiedad opera una vez que
la cosa se hace cierta y determinada con conocimiento del acreedor, es decir, una vez
que la cosa ha sido entregada, ya que en ese momento se hace individualizada para el
suministrado.

b) Garantizar el saneamiento.

Esta obligacion consignada para el vendedor en el articule 384 de! Cédigo de
Comercio, resulta aplicable también al suministrador, quien es responsable por los
vicios intemmos u ocultos de las mercancias, de manera que para no hacer una
repeticién inttif, remito a lo expuesto en el capituio IH.

1.3.2. Del suministrado.
a) Pagar el precio.

El suministrado debe pagar el precio en el lugar y tiempo convenidos. Asi, en
el suministro con prestaciones periodicas, las partes pueden sefialar ei precio para
cada prestacion aislada o auténoma, aungue también pueden establecerio para todas
las prestaciones. Es usual que el suministrador conceda al suministrado, un plazo para
pagar cada entrega de bienes, lo que ocurre por ejemplo, cuando después de
entregada la mercancia al suministrado, éste cuenta con diez dias para hacer el pago
correspondiente.,

Si las partes no determinan el tiempo en que debe pagarse el precio, se
entiende que éste debe realizarse en el momento de |a entrega (art. 380 C. Com.).

En las prestaciones continuadas, el precio suele pagarse periodicamente, segin
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cantidades suministradas en el periodo (mensual, trimestral), y también se acostumbra
conceder al suministrado un plazo para pagar después de cada periodo de corte.

1.4. Modalidades.
1.4.1. Pacto de exclusividad.

El término pacto de exclusiva se conoce también como clausula de exclusiva o
de exclusividad, derecho de exclusividad o modalidad de exclusiva. En términos
generales, ha sido concebido como “...Jla obligacién de no recibir de terceros una
determinada prestacion, de no realizarla en favor de terceros o bien, ambas
obligaciones reciprocamente.”103

En este pacto es fundamental la obligacion de no realizar ciertas prestaciones, o
de no concluir determinados contratos, sino unicamente con las personas a quienes se
les reconoce la exclusiva.

Este pacto significa para el beneficiario de la exclusiva un valer en su
patrimonio, un privilegio, pues es evidente que un contrato con pacto de exclusividad
tendra un valor econémico distinto que el contrato que no tenga ese beneficio. Dicho
pacto no puede acordarse en forma abstracta y general. No puede ser un acuerdo
auténomo o independiente de una relacion fundamental, necesariamente debe estar
ligado a una relacion principal y por ello resuita un acuerdo accesorio y adicional.04

El pacto de exclusividad, que debe contener los limites de tiempo y de espacio
que habran de ser respetados por las partes, puede establecerse a favor del
suministrador o a favor del suministrado.

Cuando es a favor del suministrador, la clausula impide a la ofra parte
procurarse las mercancias pactadas en empresa distinta de la del concesionario de la
exclusiva. Asi se tiende a asegurar al suministrador la salida de sus productos o de sus
mercancias en el tiempo y en la cantidad convenidos con el suministrado, evitando el
riesgo economico de que sean infructuosas las medidas adoptadas por ia empresa
suministradora para estar en disposicion de atender una determinada demanda.

Si la clausula de exclusividad es en beneficio del que tiene derecho al

'S puente Mufaz, Teresa. Citada por Arce Gargollo, Javier. Op. cit., p. 378,
1% Cfr. Arce Gargollo, Javier. Op. cit., p.p. 378 y 379,
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suministro, el suministrador no puede proporcionar a otro, lo que constituye el objeto
del contrato, en ia zona exclusiva y durante la vigencia del contrato. El suministrado
adquiere asi la seguridad de no tener competencia en la misma zona .15

Normalmente el pacto de exclusividad se cumple en todos sus términos, sin
embargo, en caso de incumplimiento, la parte perjudicada tiene Ia facultad de pedir la
rescision del contrato, aunque si bien, las partes pueden a su vez convenir, que el
incumplimiento del pacto no rescinda el contrato, es decir, si una de las partes viola el
pacto, el unico efecto que esto provocaria, seria que ia parte que no tuviere culpa,
dejaria de tener el compromiso de atender a la otra en forma exclusiva, pero el
suministro de las cosas continuaria haciéndose."106

1.4.2. Pacto de preferencia.

Por este pacto las partes se comprometen a contratar entre ellas mismas, para
el caso de que en el futuro requieran hacerio respecto det mismo objeto por el cual
originaimente celebraron el contrato de suministro, es decir, si ei suministrador ofrece
las mismas condiciones que un tercero, debera preferirsele sobre éste.

Este pacto, que se establece en favor del suministrador, puede consistir en:

-“La obligacién dei suministrado, en igualdad de circunstancias, de preferir al
suministrador en la celebracion de un nuevo contrato de suministro. Este derecho de
preferencia se concede durante un plazo, contado a partir de la terminacion de un
contrato previo, durante el cual el suministrado debe, en su caso, informar al
suministrador de las condiciones que le propone un tercero en un nuevo contrato a
celebrar.

-“Otra forma de pactar un derecho de preferencia en favor del suministrador, y el
cual es aplicable durante la vigencia del contrato, es la que se refiere a compras
superiores a la cantidad pactada en el contrato o a la cifra maxima establecida. El
suministrado esta obligado a preferir al suministrador en las adquisiciones o compras
que el suministrado requiera y que sean superiores a la cantidad o al maximo pactado
por el que esta obligado a suministrar el proveedor.... En estos casos, el suministrado
debe dar aviso al suministrante de que necesita mayor cantidad de los bienes objeto
del contrato y, en igualdad de circunstancias, el suministrador debe ser preferido, antes

196 Cfr. Vasquez del Mercado, Oscar. Op. cit., p. 219.
‘% bidern, p. 220.
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que un tercero, para surtir el exceso de cosas solicitadas.”107

1.5. Terminacién del contrato.
Son causas de terminacion del contrato de suministro.

-Si el suministro cuenta con un plazo de terminacion, la llegada del plazo
pactado, si no hay prérroga, extingue los efectos del contrato pero subsiste, si se
acordod, el pacto de preferencia por un término posterior a la terminacién y sélo para
esos efectos.

-Si el contrato se establece por tiempo indeterminado o no se fij6 un plazo de
terminacién, cualquiera de las partes puede darlo por terminado mediante un preaviso
efectuado a la otra con la anticipacion acorde a la naturaleza del suministro.

-E! incumplimiento de las obligaciones, considerando su gravedad puede tener
los siguientes efectos:

Si el incumplimiento de una de las prestaciones es leve o de poca importancia,
previo aviso al suministrado, el suministrador debe suspender ias entregas.

Si por el contrario, el incumplimiento de una de las partes ha sido capaz por si
sélo de mermar la confianza de la otra respecto al futuro comportamiento del
contratante que ya incumplid en otras ocasiones, la parte perjudicada podra solicitar
la resolucion del contrato.108

1.6. Suministro y Compraventa: Semejanzas y Diferencias.

En virtud de que tanto en el contrato de suministro como en el de compraventa,
las obligaciones creadas para las partes son las mismas, pues tanto el vendedor como
el suministrador tienen |a obligacion de hacer entrega de las cosas , y el comprador y el
suministrado, por su parte, deben cumplir con la obligacion de pagar un precio pactado
en dinero, en la practica es facil que se confundan, el maestro Joaquin Garigues ha
seguido esta postura al considerar que el contrato de suministro es simplemente *...una

97 Arce Gargoo, Javier. Op. cit., p. p. 1567 y 168.
198 Cfr. Garrigues, Joaquin. Citado por Bauche Garciadiego, Mario. Op. cit., p.p. 360-362.
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variante o especialidad de la venta de cosas muebles."® Sin embargo, entre ellos
existen diferencias fundamentales que hacen del suministro un contrato auténomo con
efectos juridicos peculiares como la periodicidad y continuidad de las prestaciones a
cargo del proveedor, ademas de una denominacion propia que lo distingue de la
compraventa.

La compraventa ha sido tradicionalmente de ejecucion instantanea, las
prestaciones en ella se cumplen en un solo acto, si se tiene en cuenta que el pago del
precio corresponde a una entrega unica del bien. En el suministro, por el contrario, la
prestacion a cargo del proveedor no se ejecuta de manera instantanea, en un solo
acto, sino que el cumplimiento de esa prestacion se prolonga en el tiempo, mediante
entregas periodicas o continuadas de tos bienes objeto del contrato. incluso en la
compraventa con entregas fraccionadas persiste la nota diferencial, pues la prestacion
a cargo del vendedor sigue siendo unica, aunque su cumplimiento se fraccione en el
tiempo. El fraccionamiento de esta unica prestacion no adquiere como en el contrato
de suministro, el caracter de elemento formativo del acuerdo contractual, sino que se
trata de un elemento meramente accidental, que simplemente modifica la forma en que
debe cumplirse el contrato.

El suministro no es por lo tanto una compraventa, aunque comparte muchas de
las caracteristicas de este contrato. La diferencia mas importante radica en que
mientras en la compraventa existe una prestacion nica, aungque la ejecucion se
fraccione (en este caso la entrega), en el suministro existen varias prestaciones
autonomas e independientes ligadas entre si por una unidad de vinculo y un contrato
unico.

2. CONSIGNACION MERCANTIL.

2.1, Origen.

El contrato estimatorio o de consignacion, fue conocido en el derecho romano
como datio in aestimatum.

En el contrato estimatorio romano “..el deudor, que ha recibido un objeto
estimado, con encargo libre de venderlo, se obliga altemativamente a prestar la
estimacion convenida, conservando para si el eventual exceso de valor, o a restituir el

% Garrigues, Joaquin. Curso de Derecho Mercantil, T.I), p. 95
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objeto.”110
2.2. Utilidad.

La consignacion mercantil tradicionalmente se ha aplicado a la venta de cosas
muebles, muchas veces usadas, por medio de pequefias negociaciones comerciales.
Se encuentran aplicaciones de este contrato en la venta de antigiedades, automadviles
usados, libros y otras mercancias para venta al menudeo. En la actualidad este
contrato se emplea como instrumento para promover ventas de importantes voliumenes
de mercancias, con lo que sirve a los esfuerzos de los mayoristas en simplificar y
economizar gastos en sus retaciones con los detallistas.

2.3. Concepto, caracteristicas y clasificacion.

No obstante la amplia utilizacion del contrato estimatorio desde hace varias
décadas, es hasta el 5 de junio de 2000, cuando con motivo de la publicacion del
Decreto de reformas al Titulo Sexto del Libro Segundo del Codigo de Comercio y
mediante la adicion de los articulos 392, 393 v 394, el contrato se tipificd.

El Cdodigo de Comercio, adopté la denominacion de consignacién mercantil
para definir al contrato por virtud del cual, una persona denominada consignante
transmite la disponibilidad y no lo propiedad de uno o varios bienes muebles, a otra
persona denominada consignatario, para que le pague un precio por ellos en caso de
venderios en el término establecido, o se los restituya en caso de no hacerio (art. 392).

La denominacion del contrato, que bien pudiera llamarse dual, simplemente
responde al interés en destacar dos de sus caracteristicas mas acentuadas. La
entrega, que debe hacer el consignante al consignatario de las mercancias cuya venta
se proyecta, por lo que se ha denominado consignacion, y la fijacion de un precio
predeterminado de venta, estimado de comun acuerdo por las partes o por una de ellas
unilateralmente, siempre que la otra lo acepte, peculiaridad de la cual surge el nombre
de contrato estimatorio.

La consignacién también se caracteriza por ser un contrato real, pues requiere
para su perfeccionamiento de la entrega de la cosa, ei objeto del contrato son bienes
muebles, la obligacion del consignatario es facuitativa: pagar el precio o devolver la

119 gonfante, Pedro. Citado por Arce Gargollo, Javier. Op. cit., p. 76.
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cosa, generalmente tiene un plazo; ademas el consignatario asume el riesgo de
pérdida de la cosa mientras esta en su poder.

Este contrato se clasifica de la siguiente manera:

-Es un contrato principal porque existe por si sélo, no depende de otro para
producir plenamente sus efectos juridicos.

-Es un contrato real, en cuanto a que se perfecciona con la entrega
(consignacion) de la cosa. Las obligaciones del consignatario surgen una vez que tiene
a su disposicion las cosas, pues de otro modo no podria proceder a su venta.

-Es bilateral, porque produce derechos y obligaciones para ambas partes.

-Es un contrato oneroso, ya que los provechos y gravamenes que produce son
reciprocos para los contratantes, cada parte efectda prestaciones equivalentes a las de
la otra.

-Puede ser conmutativo o aleatorin, dependiendo del modo en que se pacte !
precio y el beneficio que puede llegar a recibir el consignatario, en perjuicio reciproco
del consignante.

-Es un contrato consensual en oposicion a formal, puesto que la ley no exige
formalidad alguna para manifestar el consentimiento.

2.4. Elementos.
2.4.1. Personales.

Son dos las partes que intervienen en el contrato de consignacion: a la que
entrega o consigna el bien objeto de este contrato, la doctrina le llama tradens,
tradente, consignhante o propietario. A la otra parte se le llama accipiens o
consignatario.

El consignante, que es quien entrega o pone a disposicion de la otra parte las
mercancias para que las venda, previa determinacion o estimacion de un precio, debe
ser propietario del bien, y puede tratarse de un comerciante (generalmente es
productor de las mercancias o un comerciante al por mayor), o de una persona que no
es comerciante.



La otra parte, el consignatario, es quien recibe el bien para su enajenacion o,
eventualmente, su devolucién al consignante, no requiere de capacidad especial
alguna para contratar y por lo general se trata de un comerciante.!1

2.4.2. Reales.
a) Cosa.

La cosa objeto del contrato de consignacion puede ser uno o varios bienes
muebles, determinados individuaimente. En materia mercantil se les designa con el
nombre de mercancias, “...en su nocion estricta de cosas corporales muebles, con
valor propio, que puedan ser legaimente objeto de trafico y que entren en efecto en la
corriente de la circulacion comercial.™12

b) Precio estimado.

El precio que en este contrato se conoce como estimacion o simplemente precio
estimado, debe ser cierto y en dinero. Su determinacion es fundamental, pues indica el
precio minimo que ha de darse a las mercancias para su venta. Dicha estimacion tiene
como funcion adicional el determinar la responsabilidad del consignatario, puesto que
las mercancias se le entregan valoradas. Las partes pueden pactarla en forma
directa e inmediata o bien, convenir que el precio sea el que corra en dia y lugar
determinado. Este precio estimado puede incluso modificarse por las partes durante ia
vigencia del contrato, con el fin de ajustarse a las condiciones cambiantes del
mercado.!13

c) Plazo.

La naturaleza del contrato de consignacion, hace necesaria la existencia de un
plazo que generaimente es pactado por las partes, aunque también en ocasiones
aceptan los plazos sefialados por los usos mercantiles del lugar de la celebracion del
contrato. Mientras esté vigente el plazo, el consignante no puede disponer de los
bienes dados en consignacion, es hasta el vencimiento del mismo cuando el
consignatario debe devolver las mercancias por no haberse vendido. El plazo puede

"1 Cfr. Arce Gargolio, Javier. Op. cit., p.p. 171y 172.
12| angle y Rubio, Emilio. Op. cit., p. 16.
13 Cfr. Arce Gargollo, Javier. Op. cit., p.p. 172y 173.
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modificarse durante la vigencia del contrato o prorrogarse antes de su vencimiento.!14

2.4.3. Formales.

El consentimiento de las partes no requiere una forma especial para
manifestarse, aunque por lo general suele celebrarse por escrito. En la prictica se
acostumbra cuando se trata de varios bienes, realizar un inventario de los mismos,
sefialando las caracteristicas de las cosas, es costumbre también que el consignatario
se de por recibido de los bienes mediante la firma del documento que asi lo establezca,
sin que esto constituya formalidad del contrato sino prueba de la entrega y recepcion
de los bienes objeto de la consignacion. Este documento que podra utilizarse para
exigir la restitucion del bien o el pago del precio pactado tiene caracter ejecutivo (art.
393, fracc. IV C. Com.).

2.5. Obligaciones de las partes.

Una vez que el contrato de consignacion se perfecciona con la entrega de la
cosa, surgen para las partes las siguientes obligaciones.

2.5.1. Del consignante.
a) Abstenerse de disponer de las mercancias mientras esté vigente el plazo.

Esta obligacion de no hacer se contempia en la fraccion V del articulo 393 del
Codigo de Comercio que establece: En el caso de que los bienes consignados no
hayan sido vendidos, el consignante no podré disponer de ellos en tanto no se verifique
el término establecido en el contrato para la venta de los mismos. Como el plazo se
entiende pactado en beneficio del deudor, es decir, del consignatario, el consignante no
puede mientras este vigente el plazo, exigir la entrega de los bienes.

b) Pagar una retribucion.

Si las partes convienen una retribucién o beneficio en favor del consignatario,
ésta puede consistir en una suma determinada de dinero, en un porcentaje del precio
final de venta o en la diferencia entre el precio final de la venta al tercero y el precio
estimado. Una vez pactada la remuneracion el consignante esta obligado a pagaria

14 Cfr. Ibidem, p. 173.
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segun los términos de lo convenido.

Cuando la retribucion se ha pactado en favor del consignatario, incluso en caso
de no vender los bienes dados en consignacion, si dicha retribucion no se ha
cubierto, tendra derecho de retenerlos con caracter prendario mientras no se le cubra
tal retribucion. El incumplimiento del consignante, lo obliga ademas a pagar al
consignatario el equivalente al dos por ciento mensual del valor de mercado del bien,
por concepto de aimacenaje por cada mes o fraccion que tarde en recoger el mismo.

Si se acordd una retribucion para el caso de que el bien consignado fuere
vendido, y ésta no se determind, el monto de la retribucion, por lo general, es la
diferencia entre el precio estipulado a favor del consignante y el precio final de venta al
tercero adquiriente (art. 393, fracc.lll C. Com.).

El consignante también esta obligado a proveer de los fondos necesarios para la

conservacion de la cosa, cuando menos dos dias antes de la realizacion del acto de
conservacion realizado por el consignatario (art. 393, fracc. VI C. Com.).

En virtud de que el consignante conserva la propiedad de los bienes que ha
entregado en consignacion, esta obligado a responder por el saneamiento en caso de
eviccion y por los vicios ocultos que hagan a la cosa impropia para el uso previsto o
para aquel que sea de acuerdo con su naturaleza (art. 393, fracc. Il C. Com.).

d) Recibir las mercancias.

Es obligacion del consignante recibir 1a cosa llegado el fin del plazo pactado, si
el consignatario las devuelve por no haberias vendido.

2.5.2. Del consignatario.

a) Pagar ei precio o devolver la cosa.

La obligacion facultativa que caracteriza al contrato estimatorio o de
consignacion, la tiene el consignatario quien debe pagar el precio o devolver la cosa a
la llegada del plazo{art. 393, fracc. | C. Com.).

Si la venta se realiza, el consignatario tendra un plazo de dos dias habiles,
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contados desde el dia de ia venta, para entregar el precio pactado al consignante. En
caso de que retenga este precio o el bien de manera injustificada, ademas de estar
obligado a la restitucion del bien, o en su caso, al pago del precio, el consignatario,
salvo pacto en contrario, debera pagar al consignante un tres por ciento del valor del
mercado del bien consignado por cada mes o fraccion que dure ia injusta retencién
(art. 393, fracc. IV).

b) Conservar la cosa.

Obligacion importante del consignatario es la realizacion de todos los actos
tendientes a la conservacion de los bienes consignados, puesto que debe entregar las
mercancias a los terceros compradores en buen estado de conservacion, ademas, en
caso de que devuelva las mercancias al consignante, éstas deben encontrarse en el
mismo estado en que le fueron entregadas.

Para que el consignatario este en posibilidad de cumplir su obligacion de
conservar, el consignante debera proporcionarie los recursos necesarios, cuando
menos dos dias antes de la realizacion del acto de conservacion respectivo, pero si el
acto de conservacion es en extremo urgente, el consignatario deber2z sclventar los
gastos necesarios, y tendrd derecho a que el importe de su erogacion le sea
rembolsado por el consignante (art. 393, fracc.V! C. Com.).

El consignatario solo puede disponer del bien para su venta, por lo tanto, no
tiene derecho a usaria (art. 393, fracc. Vil C. Com.).

c) Responder por los riesgos de la cosa.

Aunque no es propiamente una obligacion del consignatario, sino una
responsabilidad que deriva del contrato, la pérdida de la cosa es a su riesgo, si ocumié
por su culpa. En este caso, el consignatario ya no tiene la facultad de liberarse de la
obligacion de pagar el precio mediante la devolucion de lo consignado, por lo tanto,
cumple pagando el precio pactado con el consignante.

Los riesgos del bien se le transmiten cuando éste le sea entregado de manera
real por el consignante (art. 393, Gltimo pamafo de la fracc. VI). En caso de que el
consignatario retenga injustamente el bien consignado, su responsabilidad en caso de
pérdida o deterioro se amplia, pues de acuerdo con o expuesto en la fraccion 1V del
articulo 393 de la ley mercantil, a él le seran transmitidos los riesgos por caso fortuito o
fuerza mayor.
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Finalmente si los bienes consignados no son vendidos o se presenta aiguna de
las causas por las que el contrato se termina, de acuerdo con lo establecido por la
segunda parte de la fraccion VIl del tantas veces mencionado articulo 393 del Cédigo
de Comercio, el consignatario debera poner de inmediato a dispesicion del consignante
los bienes dados en consignacion, para que éste los recoja dentro de los dos dias
habiles siguientes a la notificacion respectiva. Si el consignante incurre en mora de
recoger la mercancia, estara obligado a cubrir al consignatario, salvo pacto en
contrario, el equivalente al dos por ciento mensual del valor de mercado del bien por
concepto de almacenaje por cada mes o fraccion que tarde en recoger el mismo, en
cuyo caso, los riesgos derivados por pérdida o deterioro por caso fortuito o fuerza
mayor se entenderan transmitidos al consignante.

Lo dispuesto en la ultima parte, es confuso, ya que de acuerdo con lo
establecido en la fraccion IV, parmrafo segundo y en la fraccion VI, parrafo tercero del
articulo 393, la responsabilidad del consignatario en caso de pérdida o deterioro por
caso fortuito o fuerza mayor, se verifica cuando retiene injustificadamente el bien, lo
que supone que en cualquier otro caso, las pérdidas o deterioros fortuitos son a cargo
del consignante, es decir, si el consignante no cumple a tiempo con su obligacion de
retirar los bienes consignados, los riesqgos fortuitos de la cosa no se le pueden
transmitir por el simple hecho de que siempre han estado a su cargo.

2.6. Terminacion del contrato.

Las causas por las que puede terminarse el contrato de consignacion mercantii,
de acuerdo con lo establecido por el articulo 394 del Codigo de Comercio son las
siguientes:

I. La ejecucion total de las obligaciones derivadas del contrato; este es el modo
natural y ordinario de terminacion del contrato.

1l. El vencimiento del plazo pactado; pues por la misma naturaleza del contrato
de consignacion no pueden las partes estar ligadas indefinidamente, una vez que el
término vence, si el objeto dado en consignacion no se ha vendido debera devolverse
para dar fin a la relacion juridica.

1. La muerte de aiguno de los contratantes; la consignacion mercantil es de los
contr- s en que por ley la muerte de alguna de las partes pone fin al contrato, esto
ocurre porque el contrato de consignacion se celebra con base en la confianza mutua
entre las partes, por lo que al morir alguna de ellas se rompe esa condicion personal.

101



IV. El mutuo consentimiento; si ambos contratantes se ponen de acuerdo
pueden resolver voluntariamente el contrato que han ceiebrado.

V. El incumplimiento de fas obligaciones de alguna de las partes, lo que provoca
la resolucion del contrato. La parte perjudicada ademas de exigir |a resolucion, tiene
derecho al pago de dafios y perjuicios (art. 1949 CCF).

3. PERMUTA.
3.1. Importancia econémica.

La importancia que la permuta tiene y ha tenido siempre es fundamentaimente
de caracter economico mas que juridico. Sociologicamente, ha sido el antecedente de
la compraventa, la forma natural de realizar el fendmeno del cambio, la manera de
llevar a cabo las transacciones antes de la moneda e incluso después de fa aparicion
de ella.’5

Su aparicién se remonta a los pueblos primitivos, quienes para procurarse las
cosas que necesitaban las permutaban o trocaban por otras, sin embargo, con el
transcurso del tiempo fue haciéndose sentir entre los individuos la necesidad de contar
con un elemento comun de cambio para facilitar el comercio de bienes y mercancias,
asi se uso primero el ganado (pecus, de donde deriva pecunia), posteriormente los
metales preciosos como el oro, la plata y el cobre. Después ios metales preciosos
acuiiados dieron nacimiento a la moneda, convirtiéndose ésta en el instrumento que
permite valuar las cosas y con el cual, el contrato de permuta, cambio o trueque; que
habia sido el contrato mas practicado, fue desplazado por el de compraventa, que
asumio el rango del mas importante y frecuente de los contratos. Esta es la razén por
la que se considera que el contrato de compraventa no es sino un cambio o permuta
perfeccionado. En lugar de dar una cosa por ofra (rem pro re), el adquirente da un
precio, es decir, una cierta cantidad de moneda (pretiurn pro re).118

3.2. Definicion.

El Cédigo de Comercio solamente dedica a la permuta un articulo, el 388 por
virtud del cual /as disposiciones relativas al contrato de compraventa son aplicables al

"% Cfr. Rojina Villegas, Rafael. Compendio de Derecho Civil, T. IV, p. 180.
118 Cfr. Bauche Garciadiego, Mario. Op. cit., p. 323.
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de la permuta mercantil, salvo la naturaleza de éste. Es necesario por lo tanto, acudir al
Cadigo Civil Federal como régimen legal supletorio para definir el contrato de permuta.
La ley civil en el articulo 2327 lo define como un contrato por el cual cada uno de los
contratantes se obliga a dar una cosa por otra.

Esta definicion, sin embargo, no debe interpretarse en el sentido de que la
obligacion principal de los permutantes sea la transferencia de la propiedad de la cosa,
pues tal como sucede en el contrato de compraventa, la permuta al ser un contrato
traslativo de dominio produce dos tipos de efectos. Por una parte, en relaciéon con el
objeto, el efecto de transmitir la propiedad del mismo, y por la ofra, la creacién de
obligaciones para ias partes, siendo la principal entregar la cosa. El contrato de
permuta, por lo tanto, puede definirse como aquel por virtud del cual una de las partes
se obliga a entregar una cosa a la otra parte contratante, quién como contraprestacion
se obliga a entregar otra cosa diversa a la primera y que produce el efecto traslativo de
dominio respecto de los bienes que sean materia del contrato.!1?

Es por lo tanto, un contrato consensual en oposicion a real, porque no requiere
la entrega de las cosas para su perfeccionamiento, es suficiente el sélo acuerdo de las
partes respecto de las cosas, para que queden vinculadas.

En caso de que uno de los contratantes entregue a cambio de una cosa, parte
en dinero y parte con el valor de otra cosa, se califica como compraventa al contrato,
cuando la parte en numerario es igual o mayor al valor de la otra cosa que se da en
cambio, pero cuando la parte en dinero es inferior, se considera permuta (art. 2250
CCF).

3.3. Caracter mercantil.

Los mismos criterios de mercantilidad que son aplicables a la compraventa
también son adecuados para la permuta. Son tres los aspectos que califican a una
permuta como mercantil:

- El fin, es decir, la intencion, el propésito directo y preferente de traficar, asi
como el animo de especular comercialmente con la cosa que se recibe (arts. 371 y 75,
fracc. | C. Com.). Este criterio, sin embargo, limita la calificacion de mercantil solo para
aquellas permutas que tengan por objeto bienes muebles, pues el articulo 75 del

1" Cfr. Zamora y Valencia, Miguel Angel. Op. cit., p. 129.
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Cadigo de Comercio, en sus fracciones | y H, claramente establece: La ley reputa actos
de comercio: .

I. Todas las adquisiciones, enajenaciones y alquileres verificados con propésito
de especulacion comercial, de mantenimientos, articulos, muebles o mercaderias, sea
en estado natural, sea después de trabajados o labrados.

Il. Las compras y ventas de bienes inmuebles, cuando se hagan con dicho
proposito de especulacion comercial.

De las fracciones anteriores se concluye que estan excluidas y, en
consecuencia, no tienen caracter mercantil, las adquisiciones y enajenaciones de
bienes inmuebles, distintas de las compras y reventas.

- El sujeto que interviene en la permuta también le otorga caracter mercantil,
siempre que éste sea un comerciante, y el contrato de permuta constituya una
operacion propia de su actividad comercial (art. 75, fraccs. XX y XXI C. Com.).

Este criterio subjetivo, es el que permite pese a Ia interpretacion restrictiva de la
fraccion i, calificar como mercantiles a las operaciones diversas o la compra y venta
que tengan por objeto bienes inmuebles, pues la mercantilidad estara determinada por
la calidad profesional de comerciante en una o ambas partes que celebren el contrato
de permuta.

- E! objeto sobre el que recae, en este caso determinados bienes considerados
cosas mercantiles, son los que transmiten tal caracter a la permuta que con ellos se
realice.

3.4. Régimen juridico.

Al contrato de permmuta mercantii se aplica el régimen juridico de la
compraventa, en cuanto a la transmision del dominio y a ias obligaciones del vendedor,
no se aplican las reglas relativas a las obligaciones del comprador que consisten,
fundamentalmente, en pagar un precio cierto y en dinero, a menos que la prestacion de
alguno de los permutantes se integre parte en dinero y parte con una cosa (art. 384 C.
Com).

Las reglas especiales de este contrato se refieren a la permuta de cosa ajena y
a la eviccion,

Respecto a la primera, el articulo 2328 del Cédigo Civil Federal establece: Si
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uno de los contratantes ha recibido la cosa que se le da en permuta y acredita que no
era propia del que la dio, no puede ser obligado a entregar la que él ofrecié en cambio,
y cumple con devolver la que recibib. Esta disposicién constituye una excepcion en 1a
aplicacion de la regla establecida para el contrato de compraventa, ya que en este,
aunque el comprador tuviere justo temor de ser perturbado en su posesion, debera
efectuar el pago del precio que no hubiere hecho todavia, si el vendedor le ha
asegurado la posesion o le ha dado fianza (art. 2299 CCF).

En cuanto a la eviccion, dada la naturaleza de la permuta, se permite que si
uno de los permutantes sufre eviccion, puede reivindicar la cosa que dio en cambio si
aln se encuentra en poder de la otra parte, o bien, exigir su valor o el de la cosa que
recibio, a su eleccion, mas el pago de dafos y perjuicios (art. 2329 CCF).
Naturalmente que este régimen se apiica sin perjudicar los derechos de tercero, por lo
que si el permutante que entrego fa cosa materia de la eviccion ha enajenado la cosa
recibida en cambio a un tercero de buena fe, y a titulo oneroso, éste es protegido,
segun lo establecido por el articulo 2330 del Codigo Civil Federal.

La disposicion relativa a la permuta constituye un agravante en la
responsabilidad del obligado al saneamiento en relacién o 12 compravents, ya que en
este contrato el vendedor, en caso de presentarse la eviccion, solo esta obligado a
pagar dafios y perjuicios si ha procedido de mala fe (art. 2127 CCF).

3.5. Permuta y Compraventa.

Ambos contratos tienen en comin su caracter traslativo de dominio, la permuta
es el cambio directo de cosa por cosa, mientras que la compraventa es el cambio de
una cosa por un precio cierto y en dinero. Hay casos en que a cambio de una cosa se
da ofra y cierta cantidad de dinero; ante tal situacion el contrato se considera de
compraventa, si la parte en dinero es igual o superior que lo que se paga con el valor
de ofra cosa. Si la parte en dinero es menor, el contrato es de permuta (art. 2250 CCF).

Como lo mas comiin es que en el contrato de permuta no exista ningun precio
en dinero, cada permutante es considerado vendedor frente al otro, sus obligaciones
son por lo tanto, las que tiene el vendedor en la compraventa.

Las notas diferenciales se refieren a la presencia de dinero, a la entrega de
cosa ajena y a la eviccion.
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PROPUESTA.

Si bien es cierto que el contrato de compraventa asume el
caracter mercantil cuando constituye una actividad de intermediacion
en el cambio dirigida a facilitar la circulacion de la riqueza, en tanto
que el comprador adquiere para revender, o el vendedor vende una
cosa que a su vez compfa para revenderla; o bien, el caracter civil
cuando es un acto de consumo, la regulacion de! contrato como
instrumento juridico idoneo para adquirir el dominio, es la misma, sea
cual sea su caracter.

Por esta razén y en virtud de que las disposiciones que en
relacién con el contrato de compraventa contiene el Cédigo de
Comercio, no constituyen reglas especiales, pues no difieren de las
que contiene el Cadigo Civil Federal, y como en realidad, es este
ordenamiento el que regula al contrato de compraventa mercantil,
debe desaparecer la doble regulacidn a la que actualmente esta
sometido para que su aplicacion se rija Unicamente por la ley civil
federal.
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CONCLUSIONES.

1. En virtud de que el régimen legal patric contempla un derecho privado
diferenciado, se reconoce al derecho comun contenido en el Cddigo Civil Federal,
como la fuente supletoria de las leyes mercantifes.

2. Al existir en materia contractual una doble regulacion, es necesario distinguir
cuando un contrato es mercantil o civil. Se consideran mercantiles los contratos
celebrados con el propésito fundamental de lucrar o de obtener una ganancia, los
realizados por uno 0 mas comerciantes, los que tienen por objeto cosas mercantiles,
asi como los relacionados con el gjercicio de una empresa o que estan vinculados a la
actividad empresarial.

En todo caso la nota caracteristica que distingue a los contratos mercantiles es
que constituyen un eslabon de un trafico econdmico profesional, que ademas de
procurar siempre la circulacion de la riqueza es esencialmente lucrativo.

3. El origen de la compraventa se remonta a las grupos humanos primitivos,
quienes para procurarse las cosas que necesitaban las permutaban por otras. Con la
aparicion de la moneda acufiada el contrato de permuta, cambio o trueque, fue
desplazado por el de compraventa, que asumié desde ese momento el rango del mas
frecuente de los contratos.

4. En el derecho romano la compraventa era un contrato consensual por el que
el vendedor se obligaba a procurar la libre posesion y el disfrute completo y pacifico de
una cosa determinada al comprador, quien a su vez se obligaba a pagar al primero un
precio en dinero. Como la compraventa romana era un acto meramente obligacional,
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el simple acuerdo de voluntades no bastaba para realizar ninguna transmision de
propiedad, necesariamente tenia que recurrirse a figuras como la mancipatio o la
traditio para que en union del contrato, se transmitiera la propiedad. Puede decirse que
en el derecho romano bastaba poseer para vender.

5. Es en el Cadigo Napoletdn de 1804 donde se modifica la nocion histérica de la
compraventa al determinar que tratandose de cosas ciertas y determinadas, es
suficiente con que las partes se pongan de acuerdo respecto de [a cosa y el precio
para que la transmision de la propiedad se verifique por efecto directo e inmediato del
contrato, sin necesidad de entrega. El Cadigo Civil francés consagra ademas el
principio de que la venta de cosa ajena es nula, con lo que se aparta del derecho
romano en el que existio la postura contraria.

6. La compraventa se define como el contrato por el cual, una parte llamada
vendedor se obliga a entregar una cosa o documentar ta titularidad de un derecho, a
otra llamada comprador, quien a su vez se obliga a pagar un precio cierto y en dinero, y
que produce el efecto traslativo de dominio respecto de los bienes que sean materia
del contrato.

7. La escueta nocion que de la compraventa mercantil proporciona el Codigo de
Comercio al determinar que tendran tal caracter las compraventas asi consideradas
por el propio codigo, ademas de todas las que se hagan con el objeto directo y
preferente de traficar {art. 371), remite a lo prescrito por el articulo 75 de la misma ley,
que estima como mercantiles fas compraventas de muebles o inmuebles hechas con
propésito de lucro, las que recaen sobre cosas mercantiles y las que se efectian por
un comerciante o entre comerciantes. Son por lo tanto, tres ios criterios que
determinan la mercantilidad en el contrato de compraventa: el fin, el objeto y el sujeto.

8. La intencion de traficar, el animo de especulacion comercial es el criterio de
mercantilidad al que se le da mayor importancia. Consiste ia especulacion comercial en
la intencion, por parte del que compra, de obtener una ganancia mediante la reventa de
lo comprado, este elemento ademas de ser el principal debe existir en el momento de
celebrar el contrato y no importa que posteriommente el beneficio perseguido no se
obtenga.

De acuerdo con este criterio la calidad profesional de la persona es irrelevante,
es la intencion con que se realiza el contrato lo que lo determina, por io que es posible
celebrar una compraventa mercantil sin intervencion de ningun comerciante, cuando el
contrato se realiza no con el propésito profesional de obtener en la intermediacion un
provecho duradero, aunque si con intencion de lograr un beneficio.
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La intencién de lucro; sin embargo, puede faltar a veces en compraventas de
esta naturaleza, pero nunca el objeto directo y preferente de traficar, es decir, de
negociar con las mercancias. En este sentido, es un acierto que el Cadigo de Comercio
categoricamente declare mercantiles a todas las compraventas hechas con el objeto
directo y preferente de traficar.

9. Por el objeto se consideran mercantiles las compraventas gque recaen sobre
cosas mercantiles. Este concepto implica no solo mercancias, también porciones,
acciones y obligaciones de sociedades mercantiles; embarcaciones, siempre que
constituyan instrumentos del comercio maritimo; negociaciones mercantiles; marcas,
patentes, nombres comerciales y las demés manifestaciones de la propiedad industrial.

10. El criterio subjetivo determina la mercantilidad de la compraventa, en base
a la calidad profesional de quien interviene en el contrato, asi se consideran
mercantiles las compraventas realizadas por uno 0 mas comerciantes en el ejercicio de
su profesion.

11. De enire todas ias compraventas con modalidades economicas y juridicas
diversas a la compraventa ordinaria, las que han tenido una amplia difusion en el
comercio modemo son la compraventa en abonos y la compraventa con reserva de
dominio. En la primera no solo se rompe con la simultaneidad de la entrega de la cosa
y el pago del precio, sino que ademas, éste se fracciona, al convenirse mediante pacto
expreso, que el comprador lo ha de cubrir en dos o mas exhibiciones futuras y
peribdicas. Su funcion es miuiltiple, pues mientras a los compradores les permite
adquirir la propiedad de bienes a los que de ofra forma no tendrian acceso, por no
contar con la totalidad, simultanea a la entrega, del precio para adquiririos al contado; a
los comerciantes que revenden los productos al publico, les permite aumentar el nivel
de comercializacion, pues incrementan el numero de sus clientes potenciales.

En la segunda, las partes convienen en diferir el efecto traslativo de la
compraventa, hasta que el precio haya sido totalmente cubierto. Generalmente, el
precio en este caso, se pacta en abonos, aunque también puede estipularse que la
totalidad del precio se cubrira en cierta fecha.

12. Aungque puede hablarse de compraventa mercantil y compraventa civil, en
funcion de que la primera constituye una actividad de intermediacion en el cambio
dirigida a facilitar la circulacién de la riqueza, en tanto que el comprador adquiere para
revender, o el vendedor vende una cosa que ha su vez compra para revenderia; y la
segunda, es un acto de consumo. La regulacién de este contrato como instrumento
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juridico idéneo para adquirir el dominio, es la misma, sea cual sea su caracter.

13. De todos los contratos mercantiles con los que la compraventa guarda
afinidad, el suministro es el que gran parte de la doctrina considera variante o
especialidad de la compraventa, debido a que en ambos contratos las partes tienen las
mismas obligaciones, pues tanto el vendedor como el suministrador tienen la
obligacion de hacer entrega de la cosa, y el comprador y el suministrado, por su parte,
tienen ia obligacion de pagar un precio en dinero.

Esta semejanza no es determinante para considerar al suministro como una
mera variante de la compraventa, sus diferencias son mas profundas. Una de ellas es
que mientras en la compraventa, el fin del comprador es adquirir una determinada
cosa, en el suministro, el suministrado no busca tanto la obtencion de la cosa, sino la
seguridad del servicio que el suministrador le presta procurandole la cosa de forma
constante y periodica. Ademas en la compraventa la prestacion es Unica, el pago del
precio corresponde a una entrega Unica del bien. En el suministro, ia prestacion a
cargo del suministrador no se ejecuta en un solo acto, por el contrario, el cumplimiento
de esa prestacion se prolonga en el tiempo, mediante las entregas periodicas o
continuadas de los bieies imaleria del coniraio. Aun en ia compraventa con entregas
fraccionadas, la prestacion del vendedor sigue siendo Unica, pues el fraccionamiento
no tiene como en el suministro, el caracter de esencial, se trata simplemente de una
modificacion en la forma en gue debe cumplirse el contrato.

El suministro no puede considerarse una compraventa, en él no existe una soia
prestacion, sino varias prestaciones auténomas aunque ligadas entre si por un contrato
tinico.

14. E! Codigo de Comercio al definir a la consignacion mercanti como el
contrato por virtud del cual, una parte llamada consignante transmite la disponibilidad y
no la propiedad de uno o varios bienes muebles, a otra parte denominada
consignatario, para que le pague un precio por ellos en caso de venderios en el
término establecido, o se los restituya en caso de no hacerio, claramente le reconoce
una naturaleza juridica propia, independiente a la compraventa.

15. Contrato con el que la compraventa mantiene una estrecha afinidad es la
permuta, que no solo ha sido su antecedente historico, sino también la forma natural
de realizar el fenébmenc del cambio. Con razon se afirma que la compraventa no es
otra cosa que un cambio o permuta perfeccionado, pues en lugar de dar una cosa por
otra, el adquirente da un precio, es decir, una cierta cantidad de moneda.



Su distincion se determina en base a un criterio cuantitativo, si la totalidad o la
mayor parte de la contraprestacion a cambio de la cosa, se paga con ofra cosa, el
contrato es de permuta; si la totalidad o la mitad por lo menos se paga en dinero, el
contrato es de compraventa.
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