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INTRODUCCION

El presente caso tiene un seguimiento cronoldgico de objetivos y metas entre México y la
Unién Europea sobre la base de un analisis del TLCUE y los factores que intervienen en el
ambito econdémico, politico, social. Asimismo se evalilan las tendencias para ver si los
negocios continuardn funcionando o no en su forma actual.

Puesto que vivimos en un ambiente dindmico, deben esperarse cambios. Aun cuando los
negocios ciertamente continuardn orientados hacia la realizaciéon de utilidades, es casi
seguro que también estardn dando mayor énfasis a sus responsabilidades para la sociedad.
Los hombtes de negocios de hoy seran influidos en sus decisiones por consideraciones tales
como humanitarismo, justicia social, igualdad racial y sexual, y por la conservacién y
proteccién del ambiente.

e El capitulo I presenta de manera sucinta a México, precisando las principales
caracteristicas geograficas, demogréficas, histdricas, politicas y economicas.

¢ El capitulo I expone los temas de comercio exterior de México. _

o El capitulo III describe la evolucidén de las relaciones econdmicas y comerciales
entre México y la Unién Euwropea asociando las diferentes etapas de las
negociaciones de los Acuerdos concluidos después de 1975.

e El capitulo IV desciibe los principales temas del Acuerdo de Asociacién
Econdémica, Concertacién Politica y Cooperacion entre México y la Unidn Europea,
asi como sus perspectivas.

» El capitulo V expone los lineamientos presupuestarios que la Unidn Europea aplico
directa e indirectamente a México. Un Anexo especifica con detalle esos mismos
lineamientos sobre la base del presupuesto del 2000.

s El capitulo VI describe el 10l del Parlamento Europeo, para promover las relaciones
Meéxico-UE destacando los reportes LUCAS, FERRER y MIRANDA DE LAGE
sobre este Acuerdo.

OBJETIVO

Ofrecer un marco de referencia al sector exportador mexicano bajo el contexto en el cual el
Acuerdo se negocid, para responder a los desafios del futwo, teniendo en cuenta la rapida
evolucion de la situacién internacional y las consecuencias de la globalizacidén econdmica.

Explicar la ampliacién del Acuerdo mientras que al mismo tiempo, se preparan
vigorosamente los sectores productivos.

Entender las bases para el sostenimiento del desarrollo v asi mejorar la calidad de vida de
los mexicanos.

Se identifican los lineamientos presupuestarios que financiaron las diferentes acciones
previstas para el Acuerdo y asi permitir flujos de inversion que redituardn en un futuro
inmediato.



MARCO REFERENCIAL Y ENTORNO

La Unién Europea es ¢l mayor mercado del mundo y una de las principales potencias a
nivel mundial en materia de comercio e inversion. Con su participacion en el comercio total
de México se infiere que la Unién Europea es el segundo socio comercial y la segunda
fuente de inversion extranjera directa en nuestro pais. Sin embargo, la relacidn bilateral esta
por debajo de su potencial y actualmente México ocupa el segundo lugar como proveedor
de Estados Unidos y el numero 34 de la Unién Europea.

El TLCUE reforzara la posicién estratégica de México en el comercio mundial ya que
Meéxico setd el tinico pais con acceso preferencial a los dos mayores mercados del mundo,
ademés de América Latina. Junto con otros acuerdos se creardn las condiciones de
certidumbre y seguridad juridica en la relacion de México con las principales potencias
inversionistas del mundo.

La UE representa grandes oportunidades para la exportacién y es un mercado potencial
mayor al estadounidense en algunos rubros ( agricola, manufacturas, auto partes) , pero en
la actualidad, los principales productos mexicanos de exportacién enfrentan arancelés altos
dentro del mercado comunitario europeo.

También hay industrias, que no estdn satisfechas con el TLCUE, pues su capacidad de
produccion es muy inferior a la de los europeos. Por ejemplo, la industria textil de la UE
tiene una capacidad de producciéon 10 veces mayor que la mexicana, vy los industriales
nacionales temen ser desplazados. Lo mismo ocurre en el ramo de alimentos procesados,
vinos y licores, donde el retraso tecnoldgico es de hasta 15 afios. En general, muchas
industrias pequefias y medianas temen la liberalizacién comercial, en vista de que no
cuentan con apoyos y capitales para renovarse tecnolégicamente.

Sin embargo, en un futuro préximo se abrird practicamente todo el mercado de productos
industriales y los riesgos del TLCUE deben ser vistos en este contexto de competencia
global. Si bien el acuerdo puede llegar a dafiar a algunas industrias, la apertura tiene dos
catas. El fortalecimiento de las empresas europeas en México serd benéfico para
contrarrestar la invasién de bienes y servicios estadounidenses en ¢l pais, asimismo el
tratado permitira a las firmas europeas en México competir en igualdad de condiciones con
las estadounidenses El acuerdo con la UE es estratégico, pues, de lo contrario, México se
habria convertido en rehén de las empresas estadounidenses v de la tecnologia de ese pais.
Independientemente de los riesgos que implica para ciertos sectores, el tratado serd
benéfico para el pais, siempre y cuando exista una politica industrial bien planeada que nos
permita disminuir la enorme dependencia que tenemos de Estados Unidos.

El TLCUE, ademas de representar un contrapeso, permitira a México tener mayor acceso a
Ia tecnologia europea de manufactura, que en muchos casos es superior a la estadounidense.
incluso, en Estados Unidos estdn utilizando la tecnologia europea. Los grandes beneficios
se verdn principalmente en la industria automotriz, de alimentos, quimica y petroquimica,



pero también otras gozardn de ventajas. En muebles, por ejemplo, donde se ven buenas
oportunidades para los productores mexicanos, sera posible acceder a nuevos disefios.

El TLCUE es un acuerdo amplio, con muchas areas de cooperacion . El valor de este uitimo
tratado para la industria manufacturera mexicana es que se podra acceder a nuevos
capitales, inversiones conjuntas, alianzas y nuevos mercados. Todo dependera de que sepan
aprovechar las ventajas de este pacto y de que se obtengan apoyos del gobierno y del
sector financiero nacional para poder beneficiarse de la globalizacién.

Meéxico y la UE decidieron negociar un Tratado de Libie Comercio que les brindara la
oportunidad de fortalecer sus relaciones econdmicas y cometrciales. Con la entrada en vigor
de este Tratado, se eliminaran las desventajas de acceso a los mercados que enfrentan los
exportadores de ambas partes, equilibrando sus condiciones de competencia con otros
socios comerciales, ademas a México le permitita no sélo diversificar el mercado de sus
productos, sino también ampliar la oferta disponible de bienes y servicios.

México busca diversificar los mercados de exportacion para aumentar las ventas de la
industria al exterior y consolidar su posicion estratégica, ya que seria la tinica economia del
mundo con acceso preferencial a la UE, Estados Unidos, Canadd, y a seis paises
flatinoamericanos,

Lo anterior se traducir4 en un mayor crecimiento de nuestias exportaciones, una mayor
transferencia de tecnologias, fuentes altermativas de insumos, estimulos a la competitividad,
la eficiencia empresarial, fomento de mayores flujos de inversion y en la generacion de mas
y mejores empleos. Asi mismo, establecerd un marco legal que brindard certidumbre a
empresarios e inversionistas de ambas regiones, que estimulard la formacién de alianzas
estratégica e inversiones conjuntas entre empresas mexicanas y europeas para aprovechar
las ventajas competitivas que nos oftecen el acceso.a otros paises con los que tenemos
tratados de libte comercio en vigor.

Los once capitulos de los cuales consta este Tratado son: Acceso a mercados; Reglas de
origen; Normas técnicas; Normas sanitarias y fitosanitarias; Salvaguardas; Inversién y
pagos relacionados; Comercio de servicios; Compras del Sector Piablico; Competencia;
Propiedad Intelectual y Solucién de controversias.

MARCO CONCEPTUAL

La cooperacidn internacional de México estd sujeta a una doble dindmica que hace
necesaria su revisién continua: por una parte, el pais estd experimentando profundos
cambios estructurales en mltiples érdenes; por la otra, el entorno internacional estd aun a
la busqueda de nuevos equilibrios globales, al tiempo que las innovaciones tecnoldgicas
aceleran la marcha de sus procesos histéricos En este marco, los instrumentos de la
cooperacidén deben irse adecuando a las nuevas realidades sin perder, no obstante, de vista,
que sus objetivos esenciales son contribuir a asegurar y fortalecer la soberania de México a
través de su desarrolio econdémico y social, y apoyar la constitucién de un orden
internacional justo, equitativo y sostenible.



El capitulo de cooperaciéon del Acuerdo de México con la UE es el més completo y
avanzado que se haya suscrito entre un pais emergente y un grupo de paises
industrializados. Toca a nuestro pais priorizar sus requerimientos y racionalizar su
canalizacién institucional.

El Tratado de Libre Comercio negociado con la Unidn Europea, tiene un contenido similar
a los demés tratados de libre comercio que México ha celebrado. Sin embargo, su estructura
es diferente debido al ambito de competencias existente en la UE. En realidad se trata de
cuatro insttumentos, cada uno de los cuales complementa a los demas: un Acuerdo Interino
y una decisién derivada del mismo, por una parte; y un Acuerdo Global y otra decision
derivada de este ultimo, por otra parte.

METODOLOGIA

El tema a investigar sigue un proceso deductivo ¢ inductivo que redne y analiza los datos
que sustentan el TLCUE, buscando conocimientos y verdades que permiten describit,
explicar, generalizar y predecir los fenémenos que afectan el comercio y la politica
econdmica de México.

La investigacién ha requerido de una Idgica interna en el manejo de variables que permiten
ordenar y estructurar las condiciones que permitan expresar los razonamientos encontrados.
El sujeto de estudio es el Acuerdo en si mismo, por lo tanto el andlisis se efectia
examinando sus elementos.

Se han considerado: Teoria y hecho, biblioteca, hemeroteca, leyes, reglamentos e
informacién virtual, observacién, entrevistas, aplicacion de cuestionarios, Investigacidon
demogréfica y andlisis cuantitativos v cualitativos de datos e informes.

La entrevista fue selectiva entre personas que trabajan en la Misién de México ante la
Union Europea y con una duracidon aproximada de 20 minutos. La aplicacién de
cuestionarios se dio a una poblacion de 10 personas que tienen relacion con la UE en
asuntos que abarca el Acuerdo.

DESCRIPCION DEL CASO

México, de conformidad con las cifias de la Organizaciéon Mundial de Comercio, es
considerado actualmente como la octava potencia comercial del mundo y la primera en
América Latina debido a que en los ultimos 10 afios su comercio exterior ha crecido a un
ritmo acelerado, convirtiendo de esta manera a las exportaciones, en el motor fundamental
del crecimiento y la generacion de empleos en el pais.

En la busqueda constante de diversificar sus relaciones comerciales, México, desde 1995,
inicia con la Unién Europea una serie de negociaciones con el fin de llegar a la elaboracién
de un nuevo acuerdo que concluye en el refuerzo del didlogo politico entre las dos partes, el
mejoramiento de la cooperacidn econdmica, técnica, cientifica y cultural y una



liberalizacién comercial bilateral, progresiva y reciproca del comercio de bienes y
servicios, congruente con las normas de la OMC.

En el tema de la cooperacion entre México y la Unién Europea confluyen dos elementos
fundamentales para la politica exterior de nuestto pais: por una parte, el principio de la
cooperacién internacional para el desarrollo, consagrado en el articulo 89 de la
Constitucion; por la otia, el objetivo estratégico de diversificar nuestras relaciones
exteriores. La importancia de ambos deriva del papel clave que tienen para la defensa y el
fortalecimiento de la soberania de México.

Ante la dramatica acentuacién de la asimetria Norte-Sur que se ha derivado del llamado
"nuevo orden internacional", la cooperacion para el desarrollo vuelve a evidenciar su
vigencia como instrumento insustituible pata la paz y la estabilidad mundial. De ahi que
México, en su doble vertiente de oferente y receptor, se empefie en el fortalecimiento de la
cooperacién por medio de mecanismos tanto bilaterales como multilaterales.

En lo que atafie a la necesidad de diversificar nuestras 1elaciones internacionales, baste
recordar que alrededor del 80% de nuestro comercio exterior se concentra en Estados
Unidos, y los flyjos de inversién extranjera ditecta y de turismo procedentes de ese pais
tienen un peso considerable en la economia mexicana. Ello, sobra decirlo, genera para
Meéxico condiciones de vulnerabilidad que, no obstante, pueden ser atenuadas mediante el
acercamiento progresivo a otros bloques regionales.

En este contexto, el potencial que para México tiene la UE como polo de diversificacion
economica, politica y de flujos de cooperacidén es muy significativo. El reconocimiento de
esta reatidad impulsé a México a negociar con la UE el Acuerdo de Asociacidon Econdmica,
Concertacion Politica y Cooperacién, firmado en diciembre de 1997, que amplié de manera
sustantiva el marco general para la cooperacidn entre ambas partes.

En virtud de lo anterior y dado que la Unidén Europea representa para México su segundo
socio comercial y la segunda fuente de inversion extranjera directa y, de que nuestro pais se
ha ubicado como el segundo comprador en América Latina de productos comunitarios,
deriva la importancia que tiene analizar la negociacién de un acuerdo de tal naturaleza y
magnitud desde sus comienzos hasta sus proyecciones en el largo plazo.

La presentacién del caso 1equiere visualizar al pais en su conjunto, evaluar su comercio
exterior y proyectar las relaciones econdmicas y comerciales entre México y la UE
considerando el panorama de su evolucién.



] - PRESENTACION GENERAL DE MEXICO

1 1 Situacién geografica (Anexol)

México, parte integrante de América del Norte y de América Latina, cubre un territorio de
1 967 183 Kilémetros cuadrados, que corresponde a una cuarta parte de la superficie de los
Estados Unidos o casi cuatro veces el tamafio de Francia Es el 3er pais mas grande de
América Latina, después de Brasil y Argentina Situado entre el Océano Pacifico al Oeste y
el Golfo de México al Este, limita con los Estados Unidos al Norte, con el cual comparte
una frontera de 3 107 Km, y en la parte Sur por Guatemala con 871 Km. y Belice con 251
Km. de fronteras comunes.

La ciudad de México DF, es capital y centro econoémico, politico, y demografico del pais.
Se ubica a 2240 m de altitud y esta rodeada de montafias.

1 2 Recursos Naturales

La Repiblica mexicana, por su situacién geografica, su forma, su clima, su orografia y
geologia presenta una gran diversidad de condiciones ecolégicas, unicas en el mundo

En México se encuentran extensiones de terreno desértico, donde casi no existe
vegetacién En contraste con esto, encontramos densas zonas boscosas con arboles de més
de 40 m de altura en los sectores con precipitaciones superiores 2 los 4 000 mm anuales.
Entre esos extremos, existe una gran variedad de zonas de arbusto, pasturaje y arboles de
coniferas multiples invadiendo casi todos los sistemas montafiosos, palmeras y bosques con
diferentes follajes, manglares muy desarrollados en el Sur de los dos litorales y de
comunidades vegetales pioneras en las dunas costeras, entre muchas otras.

En cuanto a los recursos no renovables, se destacan las reservas de petrdleo y gas, asi
como los yacimientos de plata que colocan a México como el primer productor mundial.

13 Recursos humanos

En el 2000 México consenso 97 4 millones de habitantes (Anexo 2) Esta cifra representa
un aumentoc de 19.9% con respecto al censo de poblacion de 1990 ( 81 2 millones de
habitantes ) La poblacién mexicana se ha multiplicado por 7.2 entre 1900 y 2000, mientras
que la poblacién mundial esta por 3 7 y en los paises industriales solamente por 22, De
cualquier manera se destaca que el crecimiento anual de la poblacién mexicana a
disminuido durante este siglo va que en ei decenio 1960-1970 fue de 3 4% vy en los Gltimos
aflos es de 1 6% :

Con estos datos generales, se pueden sefialar otras tres caracteristicas sobre la poblacion
mexicana, como:

» El predominio de las mujeres (51.3% de mujeres contra 48 7% de hombres)
o La heterogeneidad de la distribucion geografica (el DF es la regidén mas poblada)



¢ El hecho de que la mayoria de la poblacidon vive en el medio urbano (47% de los
mexicanos viven en poblados con mas de 100 000 habitantes)

Con sus 17 8 millones de habitantes, la zona metropolitana de México constituye la
segunda conurbacién a nivel mundial, después de Tokio (27.7 millones) y adelante de
Bombay y Sao Paulo (17 5 millones)

1 4 México dentro del nuevo orden econdémico mundial

El mundo se encuentra en plena integracién econdmica, en busca de la globalizacion
internacional, ya que la cetrazén econdmica es insostenible en términos de valor, porque
condena a los paises a la pobreza; por lo que México a partir de los afios ochenta comienza
a darse cuenta que el modelo de desarrollo econdémico que se utilizaba llamado “sustitucion
de importaciones”, era obsoleto para los nuevos requerimientos de un mundo cada vez mas
integrado ' ;.

“Meéxico no quiere quedarse atras, frente a estas transformaciones y pretende fortalecer su
sistema interno e integrarse eficientemente a la economia mundial. Las riquezas naturales
de México, su base industrial, su extension territorial; sus atractivos turisticos vy su mano de
obra susceptible de ser capacitada para realizar con calidad actividades manufactureras de .
servicios, conforman un conjunto nada despreciable de activos” '

Este cambio profundo no fue facil, pues implicé grandes problemas que con el esfuerzo
cotidiano y la perseverancia de nuevas reglas, se pudo construir una nueva estrategia en
donde nace el nuevo proyecto econdmico, pero no por esto de manera automatica un nuevo
pais.

Debido a las crisis econdmicas que ocurrieron en Meéxico, inici6 la busqueda de una mejor
estabilizacién econémica y una estrategia de desatrollo econémico sostenible a largo plazo
en el pais Los elementos fundamentales del cambio estructural fueron: la privatizacién
(desincorporacion de empresas paraestatales), finanzas publicas (déficit del sector pablico),
apertura econdmica, reduccidén arancelaria y eliminacidon de barreras no arancelarias,
negociacion de tratados de libre comercio, promocidn del libre comercio dentro del GATT,
desregulacion y reforma microecondémica Esto fue el inicio, en donde México se perfild
como un pais en proceso de integracion econdmica, dentro del esquema globalizado.

“La internacionalizaciéon del pais junto con la mayor participacién de la actividad privada
en la economia, estéan arrasando con la tradicidén en la que papa Estado lo dirigia vy
solucionaba todo” *

Con la politica de apertura comercial al mundo, México inicid el camino de la integracion
mundial, llevando al pais a una clara interdependencia econdmica y productiva, en forma
creciente tras varias negociaciones comerciales con el exterior, confirmando asi que

' Jorge, Cambiaso. “México; La puesta por el cambio.” Ed. Plaza & Valdés, México, 1992, p 124
? Ioidem. p 90.



Meéxico esta dentro de los mas importantes esquemas de liberalizacion comercial y de
integracién econdmica internacional.

México ha Hevado una apertura continua, que ha originado que el pais sea una de las
economias mas abiertas del mundo, quizés sea la Unica, en busca de la llamada integracién
y participacion en la economia mundial, con esta apertura se ha eliminado paulatinamente
el liderazgo del Estado en las actividades que le eran propias en el proceso de la
reestructuracion industrial, dejando al mercado de economia abierta dichas funciones, y de
todas estas areas

De esta forma el comercio exterior de México, experimentd un ciecimiento notable, tanto
en importaciones como exportaciones no petroleras. Con esta apertura econdmica el
consumidor pudo encontrar una diversidad de productos importados y relativamente mas
baratos que los nacionales, lo que originé la quiebra de muchas empresas nacionales
incapaces de competir con el mercado externo Asi México se notd en el ambito
internacional, y al mismo tiempo manteniendo relaciones con todo el mundo, apoyado en
su politica exterior, que tras la apertura econdémica de nuestro pais, se hacen mas estrechas
las relaciones comerciales con Estados Unidos y diferentes regiones

Se han firmado acuerdos de cooperacion econdémica con Europa en materia de tecnologia,
con Japon se realizan platicas de inversién directa hacia nuestro pais. En el continente
americano se realizd el Tratado de Libre Comercio de América del Norte (TILCAN), con
Estados Unidos y Canada; y el tratado con Chile entre muchos otros. Buscando asi México
su constante integracion a la economia mundial, por lo que hoy dia tiemnen acuerdos
comerciales con diversos paises del mundo

1.5 Estructura econdmica: una economia dual (Anexo 3)

En 1999, la economia mexicana presenta perspectivas opuestas, con sectores tradicionales
como la agricultura en punto muerto y el sector servicios en pleno crecimiento.

» La agricultura representaba el 5% del PIB en 1999, para emplear alrededor del 23%
del total de las personas activas. A pesar de los problemas estructurales, la
produccidon vegetal mexicana es bastante importante. Ella representa 50% de la
produccion agricola ( el maiz, los granos, el trigo vy el sorgo tienen una importancia
substancial para el mercado doméstico y el café, el azlicar, las frutas y las legumbres
son las principales exportaciones)

o Las minas equivalian a 12% del PIB en 1999. No obstante, esa cifra encubre la
importancia de la produccién del petréleo, especialmente en términos de ingresos
del gobierno El petrdleo representd 7 3% del total de las exportaciones ese afio {en
comparacion con 10 3% en 1997)

¢ En cuanto a la_industiia, ella representaba 28 2% del PIB en 1999 La industria
manufacturera no es solamente el sector mas productivo, sino también la fuente
principal de las exportaciones (ella representaba 89 4% del total de éstas en 1999).

e Los servicios representan ahora 47 3% del PIB; ( en detalle, los servicios
comunitarios y sociales representan 22 4% del PIB, los servicios financieros 13 5%,



el transporte v las comunicaciones 11 4%) El sector de los servicios es por mucho
el que emplea mas trabajadores urbanos, con 36 7% del total, seguido por la
industria manufacturera (22 7%) y el comercio (20 6%) La construcciéon emplea
5 4% v el gobierno 5.9% de la poblacion activa urbana

» El sector informal es inmenso, bien que las estimaciones al respecto de su tamafio
varfan considerablemente Se ha estimado que ese sector ocupa del 15 al 25% de la
poblacién activa. Bien sea que aquello explique el dinamismo de la industria
“maquiladora”, el crecimiento del comercio exterior a sido muy impiesionante El
hundimiento de la demanda doméstica en 1995 forzd a los productores a reorientar
su producciédn hacia los mercados del exterior. Aquello se facilitd por el Tratado de
Libre Comercio con América del Norte que ha privilegiado el acceso a los mercados
americano y canadiense y la competitividad det peso.

Las exportaciones y las importaciones combinadas han crecido, de 29.1% del PIB en 1993
a 57.6% en 1999 ' '

1.6 El crecimiento de la economia mexicana

La economia mexicana con un crecimiento medio anual de 5 4% durante el periodo 1993-
2000, triplicé su volumen pasando de 118 millones de dolares a 374 billones de ddlares a
los costos y tipos de cambio de 1995

Cabe sefialar que mas de la mitad de este crecimiento se debe al aumento sostenido de las
exportaciones

Por otra parte, esta evolucion de las exportaciones tiene consecuencias muy positivas en la
economia de México, como la creacion de empleos directos relacionados con la actividad
exportadora, y una mejora general en los salarios hasta en un 30%.

Entre todos los efectos positivos debidos a la apertura de la economia mexicana, sobresale
la elevacion de la productividad y el grado de competitividad, obtenidos a través de un
mejor acceso a la tecnologia y a la inversion extranjera directa.

Independientemente de aquello, falta mencionar el crecimiento considerable de los
intercambios entre México v los Estados Unidos ( cerca del 70% de las importaciones
provienen de los Estados Unidos y mas del 80% de las exportaciones mexicanas son a ese
pais) Las cifras han sido multiplicadas por 1.7 entre 1993 y 2000

Por consiguiente, la cifra mas representativa que falta sefialar es el valor del PIB en
términos monetarios. El PIB mexicano pasd de 4009 billones de dolares en 1995 a 5755
billones de doélares en 2000, cuando los Estados Unidos pasaron de 8256 5 billones de
dolares en 1995 a 9926 6 billones de ddlares en 2000 ( un aumento de 30 33% para México
en comparacion con un aumento de 16 82% para los Estados Unidos )



1.7 La politica econdmica de México
171 Del proteccionismo a la apertura comercial

En la actualidad cuando se habla de proteccionismo en las naciones, por lo general se
piensa en economias cerradas que no permiten los flujos extranjeros de ninguna indole,
pero en esencia es el proteger lo nacional frente a lo internacional con el proposito de
fortalecer la economia interna.

El proteccionismo en las naciones industrializadas de hoy responde a situaciones de
balanzas comerciales deficitarias, que buscan negociar sélo con paises de economias
similates © condiciones econdmicas, sociales y culturales parecidas, buscando la
reciprocidad integral o el acceso equivalente en las economias que otorgan ventajas a su
industria por medio de subsidios, exencién de impuestos y el suministro de recursos para la
investigacion y el desarrollo

En los paises desarrollados el debate se centra en la disyuntiva entre comercto libre o
proteccionismo; pero mas bien gira en tormo a como proteger y ampliar los metrcados de
ciertos bienes *

Por ello, la diplomacia comercial permite a los gobiernos negociar con sus contrapartes, el
acceso a los mercados de bienes e inversion extranjera Se trata de que el pais receptor de
inversiones acepte la entrada de las empresas y, ademas, revise las politicas externas a fin
de asegurar la competencia o la participacion de las transnacionales en el mercado Estas
negociaciones no dejan de tener un importante grado de dificultad en tanto las
corporaciones han perdido en gran medida su caracter nacional *

México en este sentido, imprimié a su politica comercial un giro de ciento ochenta grados
con vista a una profunda integracién en la economia internacional. El proceso de cambio se
inicio en 1984 cuando se eliminaron los permisos de importacidon y se sustituyeron por
aranceles aduaneros. En esa fecha se llevé a cabo la primera etapa del programa de
desgravacion y para julio de 1986 el nimero de fracciones sujetas a permiso previo era de
427 de un total de 8,310 Por otra parte, el nivel mas alto de proteccién nominal arancelaria
que en 1983 habia era del 100 %, luego se redujo a un maximo del 40 %. Después se puso
en vigor un sistema de valoracién aduanera, en vez de calcular los aranceles con base en
precios oficiales de importacion.

Para julio de 1986 se habian suprimido todos los precios oficiales de importacién, con
excepcion de 53 El proceso de apertura se selld con la ratificacion del GATT y de sus
codigos de conducta’

’Ma Elena, Cardero Garcia y Catarina, Rock de Sacristan América Latina en el nuevo entorno internacional
en Revista de Comercio Exterior, Volumen 45, Numero 8, Agosto de 1995, México, p. 575.

? Idem, p 23.

> SELA América Latina v el Caribe ante el nuevo escenario europeo. Editorial Nueva Sociedad, Venezuela,
1993, pp 198-199.
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Paralelamente a la apertura comercial, el gobierno mexicano asumié politicas enfocadas a
impulsar la participacién de la empresa privada en la economia, se replanted el papel del
Estado en la economia, reestructurando y modernizando el aparato productivo, trayendo
como consecuencia que numerosos paises en desarrollo iniciaran la apertura de sus
mercados al exterior con la finalidad de promover el crecimiento de sus economias

La apertura externa en el caso de México, implicé un proceso de integracion con Estados
Unidos, que desde 1990 abarcd mas del 65% del comercio exterior de México.

Sin embargo, es preciso anotar que los paises de alto desarrollo econémico dificilmente
tienen aperturas unilaterales, por el contrario son bilaterales con ventaja hacia ellos, es
decir, siempre conceden menos que los paises en desarrollo, aprovechando su posicion

La apertura comercial planted, la necesidad de atraer capitales y tecnologias del exterior Es
por esta razdn que México adoptdé una nueva politica relacionada con la inversidn
extranjera, en mayo de 1989 se aprobd un nuevo regla.mento de la Ley para Promover la
Inversion Mexicana y Regular la Inversion Extranjera.

La apertura externa no garantiza ni equivale a la insercién de México en la economia
mundial La apertura impulsdé a algunas empresas nacionales a mejorar su eficiencia,
asimilar el progreso técnico y a elevar la calidad de sus productos pues de lo contrario
serian eliminadas, en el caso de México se puede ilustrar con las pequefias y medianas
empresas que desaparecieron

Es importante recordar que la prosperidad de las naciones se crea, no se hereda. La
competitividad depende de la capacidad de cada pais para disponer de mano de obra
suficiente y calificada, asimilar y crear conocimientos y estimular la formacion de capital.

Sin embargo, el problema que surgié con la apertura econdmica es la proliferacién de
tratados, convenios y acuerdos comerciales que entrafian dificultades administrativas
importantes. Para las aduanas representa un engorro muy grande pues los diferentes
aranceles, las normas de origen o los requisitos fitosanitarios son diferentes para un mismo
producto, segin cuél sea el pais del que provenga.

Esta situacion es compleja por los numerosos tratados comerciales, por ello, es importante
buscar el mayor grado de uniformidad posible, a fin de simplificar la administracién de los
diferentes tratados comerciales, 1o cual, evidentemente no es facil de asegurar, dada la
complejidad de las economias; pero muy importante de lograr,

De esta forma, la integracion econdmica que se da en México en la actualidad, se debe ver
como un proceso natural de las relaciones internacionales, que evolucionan a pasos
agigantados transformando al mundo, ya que las grandes corporaciones estan jugando un
papel importante dentro de la integracion

® [dem.
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Por lo anterior, podemos concluir que los objetivos primordiales que llevaron a México a su
apertura comercial fueron:

La necesidad de un mercado amplio, que trascienda las fronteras nacionales y que
permita contar con economias de gran escala El abatimiento de costos Esto también
amplia el mercado interno _ -

La utilidad de encontrar mercados que absorban manufacturas del nivel tecnolégico
medio, las cuales México ya puede producir con cierta eficiencia y para la colocacion
de excedentes

Introducit en el mercado nacional un grado saludable y controlado de competencia,
que incida en la modernizacion de las industrias

La posibilidad de mejorar la posicidon competitiva en un mvel internacional.

El incentivo de una industria con un mercado regional, y que se inicie en la
competencia internacional

La ventaja de comerciar ampliamente con quienes estan cerca

Y finalmente, la necesidad de participar en un bloque comercial y evitar el riesgo de
quedarse solo, en un mundo que cada vez se divide en bloques regionales.

1.7 2 Estabilizacién econdmica de México

- En nuestros dias, casi la totalidad de los paises en el mundo han adoptado politicas de
estabilizacion y apertura externa respaldadas por organismos multilaterales, ast como la
coordinacion de politicas econdmicas comunes, que es quizas el terreno mas resbaladizo de
las relaciones econémicas internacionales en general, y de la integracién econdmica en
particular

El 4rea crucial para la estabilizacion es sin lugar a dudas la disciplina fiscal y monetaria, en
la década de los noventa, se traté de dar a México la imagen de un pais desarrollado Para
tener un tipo de cambio competitivo, se hizo el ajuste de tres ceros que le retiraton a la
moneda mexicana con los llamados nuevos pesos, la liberacion comercial realizada a través
de la reduccion y eliminacién de aranceles, la atraccidon de inversiones extranjeras tras la
reduccién de las normas para el de libre movimiento del capital En el periodo (1994-2000),
este proceso fue consolidado y hasta nuestros dias se ha seguido la misma politica en el
periodo de gobierno de Vicente Fox.

Por otra parte, en México, el tipo de cambio con el ddlar de Estados Unidos se ha
mantenido estable a un digito, para favorecer la atraccion de inversidn extranjera, ya sea
directa o indirecta

Sin embargo la capacidad de atraccién de la inversién solo serd 1til cuando aporte
tecnologia, incremente la competitividad y tenga un efecto de derrame econdmico
sustantivo Es preferible poca inversién si estd aumenta la productividad, pues de io
contrario dejara fuera a las pequefias industrias

La estabilidad, no necesariamente trae consigo el desarrollo. Esta implica una compleja
mterrelacion de varios factores La estabilidad macroeconémica, es importante pues sin ella
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se falsea el calculo econémico y no es posible atraer las inversiones del extranjero sino al
contrario, se propicia la fuga de capitales y la emigracién de recursos humanos

Por lo anterior podemos entender que México emprendid un esfuerzo por mejorar sus
pationes de insercion en el comercio mundial Parte de ese empefio consistié en acelerar la
apertura comercial de sus mercados, lo cual favorecio el aumento en las importaciones, que
se apoy0 en la estabilidad econdmica del pais

1 7 3 Reforma estructural

Fue en 1983, cuando México inicid un proceso sin interrupcion de reformas internas con el
objeto de alcanzar la estabilidad macroecondmica y sentar las bases para el crecimiento
estable y sostenido Este proceso no sélo continia, sino que en los Gltimos afios se ha
fortalecido. Los cambios estructurales de nuestra economia surgieron influenciados por el
rumbo que ha tomado la globalizacién mundial.

La actual reforma estructural de México ha sido guiada por una vision en el funcionamiento
de la economia mundial y de la situacién real de nuestra economia. Teniendo como base
dos objetivos: desarroflo del pais y procurar el bienestar social En el pasado los objetivos
fueron los mismos, sin embargo, se pensaba que para alcanzarlos se requeria de un entorno
protegido de la competencia y de la inversion extranjera

Por otro lado, el ajuste estructural de reformas tiene un sentido mas global v va mas alla de
determinados programas financiados, abarcando el conjunto de politicas econdmicas
acumuladas a lo largo de los Gltimos 20 afios

Sin embargo, la fase de las reformas neoliberales ya se estin agotando en México Dentro
de algunos afios ya no quedaran empresas estatales para ser privatizadas; la apertura externa
avanzé muy rapido y la desregulacion ya esta terminando

1.7 4 La diversificacidén.

De 1990 a 1993, las muitiples reuniones realizadas para redactar el TLCAN v los acuerdos
paralelos consumieron gran parte de la atencién y de la energia del gobierno de Salinas de
Gortari Un factor estructural que puede explicar la decision de Estados Unidos para apoyar
el TLCAN, incluso frente a la oposicion del Partido Demdcrata, fue la percepcidn del
gobierno norteamericano de su interdependencia con México

Desde mediados de los ochenta, se imicio la diversificacién de las firmas mexicanas
efectuando  importantes inversiones directas en el extranjero, concentrandose
principalmente en los Estados Unidos y especialmente en el area del vidrio y del cemento

Un caso importante fue VITRO, una compaiiia que es lider en la produccion de productos

de vidrio y de maquinaria, que adquirié 95% del capital de Anchor Glass Container
Corporation, la segunda firma manufacturera del mubro de los Estados Umdos Esta
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inversién de 900 miliones de dolares fue una respuesta estratégica de la empresa a la
creciente apertura de la economia mexicana.

En la industria del cemento, fue Cementos Mexicanos CEMEX, quien comprdé a su mas
importante competidor interno para evitar su propia absorcion por parte de los grandes
productores mundiales. Posteriormente adquind las dos mayores empresas productoras de
cemento de Espafia llegando a controlar 29% de la produccion de ese rubro en dicho pais.

Esta estrategia estuvo dirigida a incrementar la eficiencia por el lado de los costos
generando economias derivadas de la operacién de multiples plantas, mejorando los canales
de distribucidon y reduciendo los costos de transporte. Actualmente CEMEX es el cuarto
productor de cemento mas importante en el mundo

Existen otras empresas mexicanas que han seguido estrategias similares respecto de
empresas ubicadas en Estados Unidos. DINA firma productora de camiones adquirié Motor
Koach Industries. Televisa adquirid Univision Estas estrategias responden a un escenario
de creciente integracion

México en este caso, se ha especializado en bienes intermedios y bienes tradicionales de
consumo, cuyo dinamismo se debe casi enteramente al aprovechamiento de la cercania con
¢l mercado de Estados Unidos, la industria maquiladora ha crecido de manera espectacular
a partir de la década de los ochenta. Dejando a las empresas transnacionales, el control de
las actividades mas avanzadas tecnoldgicamente en materia de bienes de consumo duradero
y bienes de capital, en tanto que los grupos controlados por mexicanos son mas bien de
consumo intermedio sin altos grados tecnoldgicos.

Hoy dia, los mercados no se caracterizan por las naciones de origen sino por las
caracteristicas de los productos, de la produccién v de las tecnologias aplicadas en cada
sector productivo. Asi el mercado del pan es nacional, acaso regional, pero el de la aviacion
es global Son la economia y los imperativos tecnoldgicos los que definen los mercados.
Cada nacion tiene sus recursos, naturales v humanos, financieros, tecnoldgicas tanto en
términos de fuerza de trabajo, de produccién, como en términos de mercado, de consumo

Es para acceder a estos productos que las empresas se instalan en cada pais Estas
empresas gozan de libertad y movilidad. Si las condiciones que las llevaron a instalarse
cambian, se van hacia donde mejor les conviene *

México ha buscado la forma de retener la inversion extranjera tanto directa como indirecta
intentando mantener un clima de estabilidad no solo econdémicamente sino politica y

7 Armando, Di Filippo. Regionalismo abierto v empresas latinoamericanas. En Revisia Integracion
Latinoamericana, Namero 204, Afio 19, Buenos Aires, Argentina, Octubre de 1994, pp 137-138

¥ Rolando, Areliano Cueva. Marketing: Enfoque de América Latina Ed. Mc Graw - Hill, México, 2000, .
45-46
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socialmente, estos dos Ultimos renglones con mas dificultades que el primero Ademds ha
buscado preservar y fortalecer la soberania nacional, asi como apoyar el desarrollo
econdmico vy social del pais, a partir de una mejor insercion de Meéxico en el mundo

Ademas el compartir una frontera comun de mas de tres mil kilémetros con la unica
potencia militar del planeta y principal promotora de las actuales politicas econdmicas,
obliga a nuestro pais a hacer de la diversificaciéon uno de los principales elementos de su
estrategia hacia el exterior

En nuestro pais, el concepto de diversificacion encierra un propésito cualitativo, en donde
resulta posible medir la importancia de los contactos no sélo por la cercania politica de las
relaciones, sino por el dinamismo de los vinculos econbémicos, comerciales y cuiturales que
nos unen con otros paises; de ahi la razén por la cual, la diversificaciéon no implica sdlo la
identificaciéon de nuevos socios, sino también el cabal aprovechamiento de las opciones
existentes, incluso de las tradicionales

La diversificacion de los vinculos con el exterior le ha permitido a México incorporarse de
manera decidida a los cambios que tienen lugar tanto en el ambito bilateral como el
multilateral

Este proceso, supone el consolidar estructuras productivas para que la region se convierta
en una proveedora adecuada y versétil de los conglomerados exportadores. Se trata de un
cambio estructural que conduzca a un incremento de la competitividad fundada en
encadenamientos del sector externo con la produccion interna

El proyecto nacional - exportador comprende el establecimiento de alianzas estratégicas
con el exterior, la definicién de areas de inversidn extranjera y de incorporacion de
tecnologia y el apoyo a sectores que puedan alcanzar mayor dinamismo exportador Esta
forma de insercién no favorece la importacién indiscriminada ni la dependencia creciente
de la inversion extranjera, sino un mayor cuidado en la incorporacién del capital externo,
mayor disciplina y competitividad y dinamismo interno ”

Sin perder de vista sus vinculos econémicos, tradicionalmente muy estrechos con Estados
Unidos y quiza por la cercania de su vecindad con este ultimo, los gobiernos mexicanos han
buscado la apertura internacional hacia otros espacios econémicos Esta busqueda en afios
recientes, se ha materializado en una politica comercial externa sumamente dinamica, en la
que México busca activamente su reubicacion en la comunidad internacional y dentro de
esta blisqueda llegd a firmar tratados con la Unidén Europea

-1.7 5 Armonizacién economica.
La armonizacién macroecondmica en un sentidc estricto, es la labor mas compleja y

acabada de la integracion economica y corresponde a sus estadios mas avanzados La
coordinacion de politicas econdmicas, por su parte, €s a la vez un mecanismo preparatorio y

® Maria Elena, Cardero Garcia Ibidem pp. 577-578
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complementario a la armonizacién que suele despegar cuando la liberalizacién comercial
establece las condiciones necesarias para la constitucion de una zona de libre comercio o
cualquier otra etapa de integracion °

La armonizacidén de politicas econdmicas es un proceso dindmico y no una sucesién de
etapas rigidas, México ha intentado armonizar todos los aspectos, sin embargo no ha sido
posible, se sigue trabajando en su busqueda Ya que los paises participantes con México en
tratados y acuerdos comerciales de hoy dia son diversos en su estructura y poder
econdémico

1 7 6 Politica econdmica neoliberal

En Meéxico, la privatizacion implicé que mas de mil empresas fueran licitadas, aunque se
ciearon 76 nuevas empresas paraestatales (en su mayor parte como consecuencia de
fusiones de empresas ya existentes) El resultado fue que de 1,155 entidades y empresas
que el Estado controlaba en 1982, quedaron sélo 223 en mayo de 1992, el proceso duro
ocho aflos, fue gradual y su mayor repercusidn se dio al final, cuando ya se habia realizado
el ajuste fiscal, alcanzado cierta estabilidad en los precios e iniciado una cierta
recuperacion '

Las etapas fueron tres: I) En 1983 -1985 se liquidaron empresas publicas no viables; II) en
1986-1988 se privatizaron empresas medianas y pequefias, III) en 1989-1992 se
privatizaron las grandes empresas mineras y siderurgicas, la empresa telefonica y los
bancos se hablan estatizado en 1982 La perspectiva del TLC y haber realizado el ajuste
fiscal - financiero, permitié que la venta de activos no tuviera como proposito el cuadrar las
cuentas fiscales, lo que permitid vender los paquetes accionarios a precios superiores a los
valores de mercados de 1988 de las empresas estatales 2

Puesto que uno de los elementos méas importantes es controlar la inflacién y dado que uno
de los principales factores que la alimentan es el gasto publico desmedido; el saneamiento
gubernamental ha sido una prioridad, definida asi por el mismo gobierno, por lo que
disminuyé drésticamente el gasto publico y se implantd una reforma fiscal para ampliar la
base impositiva.

Sin embargo, algunos de los problemas mas comunes en las reformas neoliberales son:

a) La privatizacién de la seguridad social se concentra en trabajadores activos (con
experiencia), pero dificilmente puede incorporar a los pasivos (sin experiencia).

b) La privatizacién de los servicios de salud y educacion sblo abarca a la poblacion de
ingresos altos y medios aitos.

10 Carlos, Gonzalez Martinez op. cit p 22

! Alvaro, Diaz Tendencias de la reestructuracién econdmica v social en América Lating, en Revista
Mexicana de Sociologia, Instituto de Investigaciones Sociales, Num 4, Octubre - Diciembre de 1994,
Meéxico, p 9.

2 Ibidem p.9
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¢) Los programas de pobreza via gasto social se ainan a problemas mas complejos, debido
a que la.concentracion del ingreso se mantiene, y la presencia de grupos vulnerables
requiere de programas mas completos

En los primeros afios neoliberales, el Estado se vinculd primero con la necesidad de crear
espacios politicos para los grupos no gobernantes, como es el caso de la Comisién Nacional
de Derechos Humanos, segundo el controlar la elevada tasa de crecimiento demogréfico, la
cual, con politicas de planeacion familiar se ha abatido, y tercero los retos extertores de
lograr mayor competitividad y presencia politica en medio de la transformacién mundial
para continuar con la reduccion del Estado

La politica neoliberal mexicana asigné al capital transnacional las funciones de impulsar el
crecimiento productivo, incentivar la competencia interna entre productotres nacionales y
extranjeros para asi, provocar la modernizacién de las fabricas, manufacturas, empresas
nacionales, etc., esto por medio de una desregulacién econdmica: en el comercio interior y
exterior, especialmente en inversién extranjera, industria, agricultura, transporte,
telecomunicaciones, turismo, mineria, pesca y transferencia de tecnologia que son algunos
de los més iraportantes

1 7 7 Los retos del México actual

El comercio exterior mexicano con los Estados Unidos crecié de un 66.3 por ciento del
comercio total mexicano en 1988; a un 749 por ciento en 1994, Mientras que por otra
parte, el comercio exterior mexicano con el resto del continente (excepto Cuba) disminuyd
de 5 94 por ciento a 4.15 por ciento en el mismo periodo de tiempo

La estrategia del México actual ya estd formulada; esta en marcha, y consiste en procurar
bienestar econdémico y social a los mexicanos mediante una mejor msercidon de nuestro pais
en el concierto internacional De este modo més que una estrategia, se debe responder a una
serie de retos, con acciones concretas de politica interna y externa

El primer reto, es la adecuada insercion de la economia mexicana en las grandes correntes
de comercio € inversion. Esto significa que a la luz de las transformaciones ocurnidas en el
mundo, México debe buscar condiciones externas propicias para su crecimiento y
desarrollo. En un mundo econdémicamente interdependiente y globalizado, es
imprescindible que las condiciones externas sean favorables para los flujos del comercio y
la inversidn Pero es igualmente importante que México cuente con los mecanismos y
herramientas internas que le permitan aprovechar las posibilidades del exterior, y en caso
de que sean adversas poder sortearlas de tal manera que causen el menor dafio posible

" Rodolfo O De la Garza & Jestis Velasco “México v su interaccién con el sistema politico estadounidense”
Jorge Chabat, Cap. 2, “La politica exterior después del TLCAN; los instrumentos de la interdependencia; pag
87, Ed. Miguel Angel Porrua, México, D.F ed 2000.
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México debe enfrentar éste reto a través del aumznto de la productividad y la
competitividad. El ascenso econémico de naciones avanzadas (como Alemania y Japon) y
el descenso de la produccion en economias como Estados Unidos y Gran Bretafia, tienen
origen en el aumento o disminucién de la productividad y la competitividad Para ello,
México debera tanto en el ambito publico como privado, iniciar un amplio programa de
educacion y capacitacion de su mano de obra

Deberia asi mismo establecer un juicioso programa de investigacion y desarrollo y ampliar
considerablemente los recursos destinados a este sector Encarar al tema educativo como
uno de los principales retos de México, que no solo contribuye a preservar la cultura,
tradiciones y a defender mejor la soberania. Otro de los retos a vencer es la inadecuada
distribucién de la riqueza '

México debe mantener vy profundizar su politica de diversificacion para ast contribuir a la
insercién internacional Consolidar esa diversificacion entrafia en buena medida un ajuste
en la cultura del mexicano a fin de que busque una mayor capacitacion y asi ir mas alla que
al territorio vecino. Es necesario incrementar la presencia de México en el exterior a traves
del crecimiento de nuestros intercambios con el mayor nimero de regiones

Han transcurrido mas de una década de practicar el modelo econdmico politico y filoséfico
del neoliberalismo, v después de que México aplicd las politicas de reformas fiscales,
desregulacion econdmica, privatizacion de empresas publicas, liberalizacion y apertura
econdomica aun se tienen rezagos productivos en los bajos niveles del ahorro interno, que
han aumentado pero aun no son suficientes, sin embargo, el desempleo persiste

En sintesis, México, no debe perder sus raices historicas y culturales, manteniendo firme su
vocacion de pais soberano, con un gran mercado interno real y uno potencial mayor aun,
para que con ello logre incorporar la modernizacién en la poblacion con recursos
energéticos abundantes por su posicidn geografica privilegiada, siendo parte de una de las
areas de libre comercic mas grande del mundo, un promotor de la extension de los
beneficios de ésta area hacia otros paises, con todas estas caracteristicas tomara una nueva
posicion en el mundo como un pais en desarrollo industrial

México busca ahora utilizar cabalmente las posibilidades que le da su nueva posicion:
como parte del Tratado de Libre Comercio de América del Norte, unido a Centro y
Sudameérica con acuerdos de libre comercio y a la Unién Europea con un acuerdo de tercera
generacidn v como miembro de la OCDE (Organismo de Cooperacion y Desarrolio
Econdmico) y miembro del APEC (Mecanismo de Cooperacién Econémico Asia -
Pacifico).

' José de Jesus, Gudifio Pelayo El Estado contra si mismo Ed Noriega, México, 1998, p. 26
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18 ILareforma de la economia mexicana

En los Gltimos 15 aflos, la economia mexicana a sido sometida a un proceso de cambios
estructurales profundos que conforman una reforma macroeconémica, la privatizacidn de
sectores importantes y una revisién de la politica comercial que consiste esencialmente en
una liberalizacién unilateral de los cambios y la adopcién de un programa ambicioso de
negociaciones con sus socios comerciales,

Acerca de la reforma macro (econémica, por ejemplo, el déficit fiscal expresado en % del
PIB) se redujo al pasar de ~11 8% durante el periodo 1983-1988 a — 0.7% durante el
periodo 1995-2000. El ahorro interno ( expresado en % del PIB ) pas6 de 20% durante el
periodo 1983-1988 a 21 3% y la inversion privada ( expresado también en % del PIB ) pas6
de 11 7% a 18.1% durante los periodos antes mencionados

Al hablar de la privatizacién, se nota la disminucién espectacular de las empresas del
Estado: 185 solamente durante el periodo 1995-2000 contra 1155 durante ¢] periodo 1983-
1988

En lo concerniente a las relaciones de México con sus socios comerciales, esta la adhesion
al GATT y la firma del TLCAN en 1994 ( ver capitulo II ), México firmod los acuerdos
bilaterales con Costa Rica (1995), Bolivia (1995), Colombia y Venezuela (1995),
Nicaragua (1998), Israel (2000), Uruguay (2001) y sus paises vecinos de América Central-
Guatemala, Honduras, Salvador (2001) Otros acuerdos estan en vias de negociacion.

Estos acuerdos son parte de una estrategia de expansion del comercio exterior mexicano,

que representaba un valor total de 280 billones de ddlares en1999, convirtiendo a México
en la séptima potencia comercial del mundo sélo atras de China (Anexo 4)
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- EL COMERCIQ EXTERIOR MEXICANQ
21 Caracteristicas generales

La apertura de las fronteras, llevada a cabo por la adhesion al GATT (Acuerdo General
sobre Tarifas y Negocios) en 1986, seguido por la firma de la ILCAN en 1994, a producido
una explosién de intercambios mexicanos con el exterior (ANEXO §) De 27 4 billones de
USD en 1986, el volumen de intercambio comercial crecié a 278.7 billones de USD en
1999

Los cambios con el exterior representan 57 6% del PIB (Francia 49% y los Estados Unidos
25%) contra un 33 8% en 1990 Las importaciones constituyen hoy 29 3% del PIB, las
exportaciones 28 3%

- No obstante, México tiene un balance comercial negativo y durante los recientes afios el -
saldo comercial no ha dejado de deteriorarse Después de 1990, con excepcion de los afios
1995 y 1996, México registré un déficit creciente En 1999 la apreciacion del peso (+4 1%)
y el estancamiento del crecimiento econdémico han contribuido a que el déficit bastante
considerable se reduzca en comparacién con el afio 1998 (-32 3%) Considerando los 5
primeros meses del afio 2000, el déficit comercial se mantuvo en las proporciones
restringidas Solamente crecio de 11 8%, alcanzando 2 1 billones de USD

2 2 Las importaciones (ANEXO 6)

Las importaciones mexicanas son principalmente destinadas a satisfacer la actividad de la
produccidn, las cuales han sido multiplicadas por tres entre 1990 y 1997 En el periodo -
1990-1998, la tasa anual media de crecimiento de las importaciones mexicanas han sido de
18 1% contra 9% para los USA, 4 8% para la UE y 2 5% para el Japon. En 1999, en un
contexto internacional, el crecimiento de todos los paises fue de mas de 13 2% Durante el
periodo enero-marzo del 2000, ese crecimiento se intensificd considerablemente (+25.7%),
ocasionando un impulso del consumo (+9 2% para el primer trimestre} y de la inversion
privada (+12 8% durante el petiodo)

También México se vuelve el primer pais exportador de América Latina (142 billones de
USD en 1999), seguido por Brasil ( 50 billones de USD ) y de Argentina ( 28 billones de
USD) :

Los insumos son la mayor parte de las compras mexicanas. Bajo el esquema de la
modernizacion del sector productivo mexicano, la proporcién de los bienes insumos pasd
de hecho del 6 7% en 1985 a 77% en 1999 Las maquiladoras contribuyen a la mitad de
ellos

La proporcion de bienes de equipo que, en valor absoluto han aumentado substancialmente,
represento el 15 6% de las importaciones de 1999 Globalmente, las importaciones
destinadas a satisfacer la demanda industrial ( insumos y equipamiento ) representan, mas
- de 90% del total de las importaciones mexicanas. En 1999, las compras de bienes de
consumo representaron la misma proporcion que en 1985 (8%).
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Al examinar la tabla del Anexo 6, una cosa parece evidente, y es la superioridad americana
en lo referente al volumen de las importaciones mexicanas De hecho, las importaciones
mexicanas son principalmente de origen norteamericano, esta preponderancia se refleja en
1993, porque la presencia de Estados Unidos en las importaciones mexicanas fue de
69 29% del total de las importaciones. Esta afirmactén es mas vigente hoy porque ahora
los norteamericanos suministran 73 11% de las importaciones mexicanas. De hecho,
Meéxico representa el tercer mercado mas importante para los Estados Unidos. De ahi, se
deduce también que la presencia europea en los intercambios con México son escasos y aun
mas escasos ahora, ya que el porcentaje de las importaciones mexicanas que provienen de
la UE pasé de 11 93% en 1993 a 8 45% en el 2000

2.3 Las exportaciones (ANEXO 7)

Las exportaciones mexicanas han ido aumentando progresivamente; 5.5% en 1991, 173%
en 1994, hasta llegar a 30.6% en 1995 bajo el efecto de la devaluacién del peso. En 1999,

con una apreciaciéon de la moneda mexicana, su crecimiento ha sido de 16 4% (6.4% en
-~ 1998) para un monto total de 1364 billones de USD, estimulada por la actividad
exportadora de las maquiladoras (20 3%) y las ventas petroleras (39 2%).

Las exportaciones constituyen uno de los principales factores del crecimiento; ellas
representan actualmente mas de un 25% del PIB. En los primeros cinco meses del afio 2000
su crecimiento fue de 26 2% para hacer un total de 65 billones de USD

Poco a poco México se esta liberando de su dependencia petrolera que en 1982 era el 80%
de las exportaciones y ahora los productos petroleros representan solamente entre el 6 y 7%
del total de las ventas mexicanas (7 2% en 1999) Lo relacionado a los productos agricolas
se conserva relativamente estable alrededor del 5% durante los 10 0ltimos afios y ha
comenzado a bajar solamente a partir de 1996 al 3.4% en razdén de las malas condiciones
climaticas, especialmente por los grandes problemas de sequia.

Por el contrario, el sector manufacturero es aquel que suministra la mayoria de los logros a
la exportacion. Del 22 9% en 1985, su proporcion total de ventas mexicanas, paso a 90%
Después de 1990, México se especializa en los productos terminados v se observa el
impulso a otros sectores como productos quimicos, equipos electronicos, equipos
informaticos, automéviles y refacciones automotrices

Como en el caso de las importaciones, se pueden afirmar las mismas cosas para las
exportaciones sin exagerar demasiado, los Estados Unidos encabezan la lista de los clientes
mexicanos Ese fendmeno tuvo lugar en 1993, con 82.67% para las exportaciones
mexicanas hacia USA, y en 2000, los Estados Unidos se destacaron por mucho entre los
clientes de México, porque recibieron 88.71% de las exportaciones de México.

Para la UE, las cifras hablan de lo mismo, los europeos habian importado solamente 5 38%
de los productos mexicanos en 1993 contra 3 37% en el 2000 Esa cifra ha tenido un ligero
incremento a comienzos del afio 2001, pero no es suficiente para encarar al bloque
americano
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En nuestros dias, México es el tercer proveedor de los Estados Unidos y por ahora el primer
proveedor mundial a los Estados Unidos de productos textiles y electronicos, también el 13°
en el sector automovilistico

2.4 Los socios comerciales

Los Estados Unidos son el principal socio comercial, y el comercio exterior mexicano se
caracteriza por un fuerte intercambio hacia ese pais, debido a la proximidad geografica. La
apertura de las fronteras en 1986, después el TLCAN en 1994, han reforzado este
acercamiento econdémico Los intercambios con los Estados Unidos constituyen mas del
80% del comercio mexicano, 74% de las importaciones (contra 63% en 1990) y 88% de las
exportaciones (contra 70 4% en 1990).

La UE es en conjunto, el segundo socio comercial de México. No obstante, ella no ha
aprovechado la expansion comercial de México y su presencia no cesa de disminuir: 8 2%
de las importaciones mexicanas en 1999 contra un 12 7% en 1990 y un 3 9% de las
exportaciones mexicanas en 1999 contra un 12 6% en 1990

La Gran Bretafia y Espafia no han dejado de ser parte de los diez primeros proveedores de
México, y Francia que ocupd la 5° posicion en 1994, ocupa hoy solamente el 9° lugar

Al contrario, Alemania representa el 3er proveedor de México, detras de Japon
2.5 Las inversiones productivas

A partir de 1994, México a recibido mas de 70 millones de dolares en inversion extranjera
directa. El monto anual medio de inversion extranjera directa en México se ha muitiplicado
por tres entre los periodos 1989-1993 y 1993-1999, respectivamente Los Estados
miembros de la UE son también sobrepasados por los Estados Unidos, que representan
60% del total

No obstante, la UE tiene el segundo lugar de inversion extranjera en México.

En particular Espafia es el 4° socio de México en materia de inversion Durante el periodo
1994-1999, la inversién acumulada proveniente de Espafia alcanza un monto superior a 800
millones de dolares. El 22 de junio de 1995, México y Espafia firmaron un acuerdo de
Promocion y de Proteccion Reciproca de las inversiones

> www secofi gob mx
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111 - RELACIONES ECONOMICAS Y COMERCIALES ENTRE MEXICO Y LA UE

(ANEXO 8)
3.1 Introduccion

Los lazos politicos, econdmicos y culturales entre la UE y México son muy fuertes México
es uno de los principales socios comerciales de la UE en el continente americano. México
representa un mercado de 97 4 millones de consumidores y tiene una gran importancia
estratégica para las exportaciones europeas, considerado el abanico de acuerdos
comerciales que se firmaron con 8 paises de Latino-América, particularmente en el marco
del Acuerdo TLCAN entre México, los Estados Unidos y Canada.

En los ultimos diez afios, México puso en marcha una estrategia destinada a reformar y
liberalizar su economia, que ha resultado en lograr del mercado mexicano uno de los
mercados mas dindmicos, con las tasas de crecimiento anual de importaciones entre las mas
elevadas del mundo (18%)

El reciente Acuerdo de Asociacidon Econdmica, Concertacién Politica y Cooperacién
firmado el 1° de julio de 2000, constituye una nueva etapa en el reforzamiento de las
relaciones bilaterales entre México vy la UE, especialmente en la intensificacién del didlogo
politico y de la liberalizacién econdmica, sobre la base de la reciprocidad y del interés
coman Es, en definitiva, una nueva etapa donde los principales objetivos son, a grandes
rasgos, el estrechamiento y la extension de la cooperacidén existente entre los dos socios
después de la firma del Acuerdo Marco de Cooperacion entre la Comunidad Europea y
México en abril de 1991, hasta alcanzar un reequilibrio de la dependencia econdmica,
comercial y financiera excesiva mexicana en relacién con los Estados Unidos

32 Sintesis de las relaciones econémicas y comerciales entre México y la UE

321 Cronologia de la evolucién de las relaciones econdmicas y comerciales entre
México y la UE.

EERTEIVEE FRFYPYY.

8 de d101embre; México y la UE firman los tres instrumentos qué constltuyen la base
i de 1997 }juridica de la nueva relacion bilateral: un Acuerdo Global, un Acuerdo
Intenno 'y un Acta Final.

23 de abril de El Senado mexicano aprueba po: unamrmdad el Acuerdo Intermo
1998

1’5 de rnayo de

1 de uho de
1998:-

‘ 14 de }ullO cie




De novxembre de 1998 a nov1emb1e de 1999 se celebraron nueve reuniones tecmcas de
inegociacion, alternadamente en México, DF. y Bruselas, Bélgica

6 de mayo de%
L1999

£l Parlamento Eur opeo aprueba el Acuexdo Global

Despues de nueve reumones concluye la nego<:1ac1on técnica del
{acuerdo

: 16 de marzo deé
200041

El pleno déi-éérlamento Europeo emite opinioén favorable sobre los
resultados de la negociacioén comercial.

20 de marzo de:
2000
{El Consejo Europeo aprueba los resultados de la negociacion en materia
ide bienes

La Camara de Senadores aprueba el Af:uerdo Global y los resultados de
la negociacion comercial

123 de marzo dei:
: 2000:
iFirma de la Declaracién de Lisboa sobre la nueva asociacion entre
iMéxico y la Unién Europea Signatarios: el Presidente de México,
{Ernesto Zedillo Ponce de Ledn, el Presidente del Consejo Conjunto,
{Antonio Gutiérrez y el Presidente de la Comisién Europea, Romano
1Prodi.

Se reune el Consejo Con]unto del Acuerdo Intenno y adopta los
resultados en materia de bienes

1 de julio de:
2000

Entrada en vigor del acuerdo en materia de bienes

27 de febrero§
de2001§
: sexvxmos movxmlentos de cap1ta1 inver smn v propledad mtelectual

1 de marzo deé
2001
lesta fecha, esta en vigor el conjunto completo de disciplinas comerciales
{que conforman el Tratado de Libre Comercio entre México y la Unidn
{Europea.
i{Entrada en vigor de la vertiente de didlogo politico y de cooperacidn del

{Acuerdo Global.

Se re(ine por primera vez el Consejo Conjunto del Acuerdo Global y
adopta los resultados de la negociacion en materia de comercio de

Entrada en vigor de las d1scxplmas en materia de comercio de SCIVICIOS
movimientos de capital, inversion y propiedad intelectual A partir de

32 2 El Acuerdo Comercial y de Cooperacion de 1975

Las relaciones formales entre los dos socios habian sido establecidas con la apertura
de una misién diploméatica de Meéxico al lado de la CEE (Comunidad de Estados
Furopeos) en 1960, las relaciones econdémicas y comerciales se remontan al mes de
julio de 1975 con la firma de un Acuerdo Comercial y de Cooperacion.
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Este Acuerdo permite particularmente la aplicacién reciproca de trato de “Nacion mas
favorecida” y la creacion de una comision mixta encargacda de supervisar el acuerdo y
del desarrollo de la cooperacidén bilateral. Su impacto en términos de dinamismo
comercial despierta limitaciones y permite poner en accidn un marco juridico e
institucional, un primer acercamiento de los actores econdmicos de ambas partes

323 El Acuerdo Marco de Cooperacién de 1991

En 1991 el Acuerdo Comercial y de Cooperacion de 1975 fue reemplazado por el
Acuerdo Marco de Cooperacion, que se fitmé el 26 de abril de 1991 en Luxemburgo

El Acuerdo Marco de Cooperacion, de mayor alcance que el Acuerdo que le precedio,
posibilitd una cooperacion en asuntos como salud piblica, cultura, desarrollo social,
administracién pablica, protecciéon del medio ambiente y manejo de recursos naturales,
y combate contra las drogas entre otros.

Desde el punto de vista comercial, las partes se comprometieron a promover y a
diversificar los intercambios lo mismo que a intercambiar informacién concerniente a
las tarifas, las medidas sanitarias, técnicas, reglamentos, practicas comerciales, los
derechos “antidumping” v la aplicacion de otras cuotas

Por otra parte, una nueva comision mixta, compuesta de los representantes de las dos
partes, esta encargada de la aplicacion del acuerdo y su desarrollo comercial.

324 Declaracién Conjunta Solemne de 1995

En Paris, el 2 de mayo de 1995, una Declaracion Conjunta Solemne fue firmada por el
Ministro de Asuntos Exteriores francés en nombre del Consejo de la UE y el
Vicepresidente de la Comision Europea y por el Ministro de Asuntos Exteriores de
Mexico Esta declaracion establecid los objetivos politicos, comerciales y econdémicos
que deberan ser concretizados en un nuevo acuerdo, reemplazando el de 1991

Esta Declaracién carece de valor juridico pero representd un evidente voluntad de
ensanchar y de profundizar los lazos existentes entre las dos partes y también marcd el
comienzo de la 3er gran etapa en las relaciones econdmicas y comerciales entre
México y la UE

325 El Acuerdo de Asociacién econdmica, Concertacidn politica y Cooperacion
entre la México y Ia UE y los mecanismos interinos de 1997

Como consecuencia de una serie de consultas y de trabajos internos en cada una de las
partes, las negociaciones del nuevo acuerdo se comenzaron el mes de octubre de 1956
y se terminaron el 11 de junio del afio siguiente Fruto de esas negociaciones, un
Acuerdo de Asociacién Econdmica, de Concertacion Politica y de Cooperacién entre
Meéxico y la UE se firmo en Bruselas, al margen del Consejo de Asuntos Generales de
Luxemburgo, el 8 de diciembre de 1997
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Este Acuerdo de Asociacién representara, a partir de su entrada en vigor y en
particular de la puesta en accién de los Titulos I y VI, el nuevo marco juridico e
institucional de todas las relaciones entre México y la UE

Por consiguiente, el va a reemplazar el Acuerdo Marco de Cooperacién entre la
Comunidad Europea y México firmado el 26 de abril de 1991 El Acta final contiene
las declaraciones conjuntas e unilaterales efectuadas en la firma de Acuerdo.

A grandes rasgos, los aspectos mas importantes del acuerdo de Asociacidn son:

¢ La institucionalizacién del didlogo politico, el reforzamiento de las relaciones
comerciales y econdmicas para la liberalizacion bilateral y preferencial, progresiva
y reciproca de los intercambios conforme a las reglas de la Organizacion Mundial
de Comercio (OMC) y el reforzamiento y la ampliacidn del espectro de la
cooperacidn de mas de treinta sectores diferentes

o Elrespeto de los principios democréticos y de los derechos del hombre

e La creaciéon de un Consejo Conjunto encargado de supervisar la aplicacion del
Acuerdo.

También, el objetivo fundamental del asunto econémico y comercial del Acuerdo es de
crear una zona de libre intercambio Para ello, el Acuerdo contempla disposiciones
especificas sobre el comercio de bienes y de servicios (Titulo III),los movimientos de
los capitales y pagos (Titulo IV), los mercados publicos, la politica de competencia, Ia
propiedad intelectual y otras disposiciones ligadas al comercio (Titulo V), y el
reglamento de los diferendos (Articulo 50). El prevé igualmente la instauracién de un
dialogo regular sobre las cuestiones econdmicas

Dentro del asunto de Cooperacion, el Acuerdo prevé rubros (Titulo VI) tales como la
cooperacion industrial, la promocién de inversiones, cooperacién en materia de
pequefias y medianas empresas, etc

Conjuntamente con el Acuerdo de Asociacidn, se firmé un Acuerdo Interino sobre el
comercio y las cuestiones relacionadas con el comercio, asi como una Declaraciéon
Conjunta. .

De manera general, El Acuerdo Interino trata de asuntos econdmicos y comerciales del
Acuerdo de Asociacion, excepto en lo concerniente al movimiento de capitales y de
pagos Por su parte, la Declaracion Conjunta parte sobre la simuitaneidad y sobre la
globalidad del trato de bienes y servicios durante las negociaciones conforme al
Articulo 7 del Acuerdo de Asociacion

De esta forma, las negociaciones han podido ser iniciadas, simultineamente en los

sectores de competencia comun y los de competencia de los Estados miembros tienen
que entrar en vigor con el Acuerdo de Asociacion
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326 El Acuerdo de Libre comercio entre México y la UE de 1999

En adicién a favor de los intercambios comerciales entre las dos partes y de la
voluntad para contrabalancear, otras razones conducen a México y la UE a negociar y
concluir un Acuerdo de Libre Comercio, esencialmente de los motivos de interés
‘econdmico (destacando la importancia potencial de crecimiento de México),
estratégico (por la proximidad de México con la primera potencia econémica mundial)
y politico (El principio igualitario de este Acuerdo tiene que ser acorde a los de la
Declaracién Solemne de mayo de 1995, lo que testifica el interés real politico
reciproco)

El origen de este Acuerdo reposa esencialmente sobre el asunto econdmico y
comercial del Acuerdo de asociacién Para poder acelerar las negociaciones, un
Acuerdo Interino tiene que haber sido concluido, de tal manera que no necesita la
ratificacién de los 15 Estados miembros, igualmente que una Declaracion Conjunta
tiene que ser adoptada.

En efecto, tras la oportuna intervencién del Consejo de la UE, el Acuerdo Interino
entrd en vigor el 1° de julio de 1998 Es también en el mes de julio, exactamente el 14
de julio de 1998 que esta reunido por primera vez el Consejo Conjunto instituido para
el Acuerdo Interino en Bruselas En ocasion de esta reunion se declard el lanzamiento
formal de las negociaciones sobre la liberalizacion de los intercambios entre México y
la UE

Calendario de las negociaciones:

Después del lanzamiento formal de las negociaciones, una reunién tuvo lugar del 30
de septiembre al 2 de octubre de 1998 en México, que tiene por objetivo definir un
plan de trabajo y establecer la estructura de la negociacién Hubo nueve reuniones de
trabajo:

1* reunidn: del 09 al 13 de noviembre de 1998 en México

2% reunion: del 18 al 22 de enero de 1999 en Bruselas

3% reunion: del 08 al 12 de marzo de 1999 en Bruselas

4* reumion: del 12 al 16 de abril de 1999 en México

5% reunion: del 17 al 21 de mayo de 1999 en Bruselas

6 reunidn: del 16 al 22 de junio de 1999 en México

7% reunidn: del 19 al 23 de julio de 1999 en Bruselas

8" reunidn: del 07 al 15 de octubre de 1999 en México

9" reunién: del 08 al 25 de noviembre de 1999 en Bruselas

* & & * & & & &

Después de un poco mas de dos semanas de negociaciones durante la Ultima sesidn, el
24 de noviembre de 1999, el comisionado europeo para comercio Pascal Lamy y el
ministro mexicano de comercio Herminio Blanco anunciaron el fin de las
negociaciones.

Las dos partes se habian puesto de acuerdo sobre los términos de una zona de libre
comercio entre la UE y México Este acuerdo marca el fin de las negociaciones
propiamente dichas pero desde el punto de vista de proceso legal, falta una dltima
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verificacién del Acuerdo Las dos partes tienen que someterse lo més rapidamente
posible a las instancias respectivas para su aprobacion

La Comisién aprueba el Acuerdo de Libre Comercio entre México y la UE el 18 de
enero del 2000, y es finalmente el 23 de marzo del mismo afio, al margen de la Cumbre
de Lisboa que el Acuerdo de Libre Comercio entre México y la UE es firmado por
Romano Prodi, presidente de la Comisién Europea, Antonio Gutiérrez, presidente en
turno de fa UE y Ernesto Zedillo, presidente de México.

Es un acuerdo de gran importancia, que garantiza, a partir del 1° de julio del 2000, un

- acceso preferencial de los mercados de bienes y servicios de las dos zonas.

Sin embargo, todas las barreras aduanales para las exportaciones europeas hacia México
seran eliminadas a partir de 2007

Por su parte, la UE liberaliza totalmente las exportaciones mexicanas a partir de 2003.

A finales de 1999, se completa el Acuerdo mas grande elaborado el 8 de diciembre de
1997 sobre la cooperacion econdmica y politica, que no tiene mas que ser ratificado por
los quince Estados miembios.

' www.edomex gob mx/tlcs/indtle. htm
! www spice gob mx/propice/Anexo3 htm
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IV - ACUERDO DE ASOCIACION ECONOMICA DE CONCEDRTACION POLITICA
Y DE COQPERACION ENTRE MEXICO Y LA UE

4 1 Base Juridica

El Articulo 181 del tratado instruye a la Comunidad Europea (Cooperacion para el
desarrollo) a habilitar a la Comunidad y a sus Estados Miembros a cooperar con
terceros paises a partir de modalidades de cooperacidn que pueden ser objeto de
acuerdos. Estos acuerdos deberan ser negociados y aprobados conforme a las
disposiciones del Articulo 300 que, como el Articulo 133 (Politica Comercial Comtin)
establece que, dentro de las negociaciones con uno o mas Estados u organizaciones
internacionales, la Comisién presentara las recomendaciones al Consejo, que a su vez,
las autorizara a entablar las negociaciones necesarias. La Comision llevard a bien esas
negociaciones en consulta con un Comité especial, disefiado por los asistentes a esta

- tarea de directivos que el Consejo pueda dirigir. El Consejo, en el ejercicio de sus
atribuciones que le confiere este Articulo, decidira por mayoria calificada

En la conclusién de los acuerdos que establecen una asociacion que implique los
derechos v obligaciones reciprocos, acciones comunes y procesos particulares, como es
el caso para el Acuerdo de Asociacion, se aplica el Articulo 310, por el cual el Consejo
decide por unanimidad, previe aviso del Parlamento Europeo (Articulo 300, parrafo 3)

42 Decision del Consejo del 28 de septiembre de 2000 relativa a la conclusion del
Acuerdo de Asociacién Econémica, Concertacidon Politica y Cooperacion entre
Mexico y la UE

Las bases juridicas de la Decision del 28 de septiembre del 2000, son los Articulos
conforme del Tratado que instituy$ la Comunidad Europea: Articulos 44, parrafo 2
(derecho de establecimiento), 47 (reconocimiento de diplomas, de certificados y de
otros titulos), 55 (libre prestacion de servicios), 57, parrafo 2 (libre circulacién de
capitales entre los Estados Miembros y los terceros paises), 71 y 80, parrafo 2 (politica
de transportes) también los Articulos 133, 181 y 300.

Para esta Decisién, el Consejo aprueba este Acuerdo y las declaraciones hechas por la
Comunidad unilateralmente o con México, cuyos textos se adjuntan a la presente
Declaracién (Articulo 1)

El presidente del Consejo procedera, a nombre de la Comunidad, a la notificacién
. prevista en referencia al cumplimiento de las formalidades necesarias para la entrada
en vigor del Tratado (Articulo 2).

El Consejo fijara, sobre la proposicién de la Comisién y conforme a las disposiciones
coriespondientes del Tratado, la posicion de la Comunidad con el Consejo Conjunto y
con el Comité Conjunto establecido para el Acuerdo El presidente del Consejo
presidirta el Consejo Conjunto y presentard la posicion de la Comunidad Un
representante de la Comision presidird el Comité Conjunto v presentar la posicidn a la
Comunidad {Articulo 3)
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43 Acuerdo Global
a) Antecedentes

Tomando en consideracion la herencia cultural comin y sus lazos historicos, politicos y
econdmicos, México v la UE concluyen este Acuerdo con el propdsito de desarrollar y
consolidar el marco global de las relaciones entre Europa y América Latina,
especialmente con México, a partir de una intensificacion del didlogo politico, la
liberalizacién progresiva y reciproca del comercio, la hberalizacién de los pagos
corrientes, los movimientos de capital y las transacciones invisibles, la promocién de
las inversiones y una mas amplia cooperacién.

El Acuerdo pretende contribuir al reforzamiento del Acuerdo Marco de Cooperacion
entre México y la Comunidad del 26 de abril de 1991 y de la Declaracion Conjunta
Solemne de Paris del 2 de mayo de 1995, para lo cual las dos Partes decidieron
estrechar su relacidn bilateral en todos los asuntos de cooperacién Del mismo modo,
ambas Partes resaltan la importancia acorde al medio ambiente y el desarrollo estable
en el Programa 21 de la Declaraciéon de Rio de 1992, los principios sobre los derechos
humanos vy el Estado de Derecho presentes en la Declaracion Universal de los Derechos
del Hombre v en la Declaracion Ministerial del Grupo de Rio-UE de 1994, los
principios sobre el desarrollo social en la Carta de la Cumbre Mundial para el
Desarrollo Social, firmada en Copenhague en 1995, y los principios de economia de
mercado y de libre comercio internacional establecidos por la Organizacion Mundial
del Comercio (OMC) v la Organizacion para la Cooperacion y el Desarrollo Econémico
(OCDE).

b) Analisis de los Titulos del Acuerdo

Titulo I: Naturaleza y dmbito de aplicacion

Después de haber reiterado la caracteristica esencial respecto de los principios
democraticos y de los derechos humanos, anunciados en la Declaracion Universal de los
Derechos del Hombre, ambas Partes declaran como objetivos del Tratado el estrechamiento
de sus relaciones sobre la base de la reciprocidad y del interés comun, para la

* institucionalizacion del didlogo politico, el reforzamiento de las relaciones comerciales, de
acuerdo con la normatividad de la OMC, y una mas amplia cooperacién.

Titulo IX:  Dialogo Politico

Ambas Partes deciden institucionalizar un didlogo politico més intenso, conforme a la
Declaracion Conjunta de México y la UE sobre el Didlogo Politico, contenido en el Acta
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Final que fue parte del acuerdo, y por la cual el didlogo ministerial serd efectuado en medio
de un Consejo Conjunto.

Titulo III;  Comercio

Ambas Partes fijan la promocion del desarrollo de los intercambios de bienes y servicios de
manera bilateral v preferencial, de manera progresiva y reciptoca, y conforme a las normas
de ia OMC:
¢ Comercio de bienes: El Consejo Conjunto establecera las medidas y el calendario
para la liberalizacion de las barreras tarifarias y no tarifartas al comercio de bienes,
considerando las normas de la OMC (especialmente el Articulo XXIV del Acuerdo
General sobre las Tarifas Aduaneras y el Comercio (GATT) ) y la sensibilidad de
ciertos productos
¢ Comercio de servicios: También el Consejo Conjunto establecera las medidas y el
calendario para la liberalizacion de las barreras tarifarias y no tarifarias al comercio
de servicios, considerando las normas de la OMC ( especialmente el Articulo V del
Acuerdo General sobre el comercio de servicios (AGCS) y la sensibilidad de ciertos
productos. '

Nota: Esta parte dio origen a la conclusion del Acuerdo de Libre Comercio del 1° de julio
de 2000 por consiguiente no sera ratificada al mismo tiempo que el Acuerdo de Asociacion
Econdmica

Titulo IV: Movimientos de capital v pagos

El Consejo Conjunto adoptara, de igual forma, las medidas y el calendario para la
promocion de la liberalizaciéon progresiva y teciproca de los movimientos de capital y de
pagos entre México y la Comunidad Europea '

Incluira aspectos como definiciones y naturaleza de los conceptos incluidos, la
liberalizacidén y los periodos transitorios, la inclusién de un apartado autorizando el
mantenimiento de restricciones justificadas por razones de seguridad y de orden publico,
saludad publica y defensa, y dificultades en el funcionamiento de las politicas de cambio o
monetarias, de la balanza de pagos o para la imposicién de restricciones financieras a
terceros paises.

Titulo V:_Contratacidén piblica, competencia, Propiedad intelectual v demas disposiciones

relacionadas con el comercio

En relacion al contrato pulblico, ambas Partes determinaron abrir progresiva y
reciprocamente los mercados De esta manera, el Consejo Conjunto establece un calendario
y las disposiciones adecuadas, que incluyen aspectos como la cobertura de la iberalizacion,
- la no discriminacién al acceso de los mercados, la valoracion de los umbrales, la utilizacion
de los procedimientos legales transparentes y claros en aspectos de impugnacion, y la
uttlizactdn de la tecnologia de informacion.

En aspectos de concuirencia, ambas Partes decidieron las medidas para evitar distorsiones o
restricciones que pudieran afectar su comercio De nuevo, el Consejo Conjunto establece
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los mecanismos de cooperacidn y de coordinacién entre las autoridades competentes para
aplicar las leyes de concurrencia, y tomar las decisiones sobre los aspectos mencionados en
los acuerdos, asociaciones, fusiones y practicas concluyentes entre las empresas, abuso de
posicion dominante, y monopolios de Estado de caracter comercial

En referencia a la proteccién de los derechos de proteccion intelectual, ambas Partes se
comprometen a establecer Jas medidas apropiadas para asumir una proteccién adecuada y
efectiva de acuerdo con las normas internacionales mas exigentes Para llegar a este fin, el
Consejo Conjunto determinard las medidas especificas necesarias y establecera un
mecanismo de consulta mientras las dificultades aparezcan

Titulo VI Cooperacion

Ambas Partes se comprometen a tomar parte en un digdlogo periddico, instituido por el
Consejo Conjunto, para intercambiar informacion y revisar la evolucién de la cooperacion,
y para coordinar la aplicacion de los acuerdos sectoriales previstos en el Acuerdo El
Consejo Conjunto, con el fin de estimular el comercio y las inversiones, establecera de la
misma manera un didlogo periddico sobre los asuntos econdémicos.

La cooperacion en el marco industrial se materializara con mayores acciones destinadas a
obtener una gestion industrial dinamica, integrada y descentralizada

Entre estas acciones se destaca el reforzamiento de los contactos entre los agentes
econémicos de ambas Partes y el aumentar las conferencias, seminarios y misiones que
detecten y exploten los sectores de interés comercial mutuo, el promover actividades de
consulta y de coordinacién que eliminen los obstaculos a la cooperacion industrial, a la
promocién de las iniciativas de cooperacion industrial en el contexto de los procesos de
privatizaciéon v a la liberalizacion, apoyo a la modernizacion, a la investigacién, a la
mnovaciotn, a la formacién y 2 la promocion de la participacidn de ambas Partes en los
proyectos pilotos y de los programas especiales.

En cuanto a la cooperacion en el sector de las inversiones, las Partes establecieron los
mecanismos de informacion sobre el asunto juridico y las oportunidades de inversidn,
también un marco juridico favorable a la inversidn que proteja las inversiones y evite la
doble tributacidén, un marco administiativo arménico y simplificado y los mecanismos de
inversidén conjunta, especialmente en las pequefias y medianas empresas

En_el sector financiero , las Partes convinieron en tiabajar unidas, bilateral y
multilateralmente, para crear una ambiente comercial més favorable, basado en la mejora y
la diversificacidon de la productividad y la competitividad financiera, en el marco de las
legislaciones de los socios y acorde con las normas de la AGCS

Las Partes promoveran un entorno favorable para el desarollo de las pequefias y medianas
empresas sobre reglamentos técnicos v la evaluacién de conformidad, con lo cual se
pretende reforzar los contactos entre agentes econdmucos, las inversiones y las empresas
conjuntas, las redes de informacidn por medio de los programas honzontales existentes




como ECIP, AL-INVEST, BRE y BC-NET, y un mayor acceso a las fuentes de
financiamiento

También la_cooperacién aduanera, cuyo objetivo es garantizar un comercio justo, es un
elemento clave en el Acuerdo Se basa principalmente sobre los intercambios de
informacién y de personal especializado en el marco aduanero y fiscal, el desarrollo de
nuevas técnicas en el marco de la formacién y la coordinacién, la simplificacion de los
procedimientos aduaneros y la prestacion de asistencia técnica. Conviene sefialar que las
Partes indican su interés a considerar, en el futuro, un protocolo de asistencia mutua en
materia aduanera

Con vistas a intensificar la cooperacion en el marco de la sociedad de informacion, ambas
Partes convinieron promover un mayor didlogo, que incluya aspectos como la
reglamentacion, el acceso reciproco a las bases oftecidas, intercambio de informacion y
asistencia técnica, la difusion de nuevas tecnologias de informacion y de
telecomunicaciones, la creacidén y promocion de proyectos pilotos conjuntos de
investigacion y el desarrollo de tecnologia industrial

Otro sector donde incita a una cooperaciéon mas amplia, es el sector agricola, a través de
armonizar las normas y las medidas sanitarias, fitosanitarias y ambiéntales, asi como la
promocién del intercambio de informacidon en el marco de la investigacion cientifica y
técnica La politica de intercambios de informacién, de experiencia, de recursos humanos y
de tecnologia sera utilizada para la promocion de la cooperacion en el sector minero, que
proporcionara una utilidad y un aumento de las inversiones en dicho sector

El aumento de la cooperacidén debe incluir sectores como la energia, los transportes y el
turismo En lo referente a la_energia, 1a cooperacién se debe centrar principalmente, en la
transferencia de tecnologia, la utilizacion racional y el apoyo de las fuentes alternativas, y
los intercambios de informacién sobre la legislacién respectiva En el sector de los
transportes, la cooperacion debe influir en el apoyo a la reestructuracion y la modernizacion
de los sistemas de transporte vy a la promocion de normas operacionales, para la asistencia
técnica, los intercambios de informacién entre los expertos y el desarrollo de programas de
formacién econoémica, juridica y técnica A fin de desarrollar un turismo equilibrado y
durable, las Partes se centran en la salvaguarda y la promocién del patrimonio natural y
cultural, el respeto a las Comunidades locales, la promocion entie las regiones y los paises
vecinos y la mejora de la formacién de la industria hotelera

~ La cooperacion serd reforzada en otros asuntos, como por ejemplo el marco estadistico, la
formacién de recursos humanos y la modernizacion administrativa en la_administracion
publica. Las Partes también tomaron medidas de prevencidn y de control para intensificar la
lucha contra las drogas, el lavado de dinero y el control de precursores quimicos y otras
sustancias utilizadas en la fabricaciéon ilicita de estupefacientes y de substancias
psicotropicas

Se influye también en la cooperacidn cientifica y tecnoldgica, con miras a la creacion de
una relaciéon durable entre las Comunidades cientificas de ambas Partes y donde sera
favorecida la participacion de las instituciones de formacidén superior y de los sectores
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productivos, en particular, las pequefias y medianas empresas Paralelamente, en materia de
gducacion v de formacion profesional, por un lado, y el marco cultural, por otro, las Partes
influiran los grandes grupos sociales mas desfavorecidos, la mejora de los conocimientos
técnicos del personal educativo para la creacidn de lazos permanentes entre las instituciones
especializadas respectivas La cooperacion se extendera al sector audiovisual y al sector de
informacion v la comunicacién. Los otros campos de cooperacion, donde es posible que los
acuerdos sectoriales sean firmados en el futuro, son el medio ambiente y los recursos

naturales y el sector de Ia pesca

En el marco social, la cooperacion se centrara sobre el desbordamiento de la pobreza,
insistiendo principalmente en los grupos y regiones vulnerables, la formacién profesional y

la generacion de ingresos.

Paralelamente, en el marco de la_cooperacidn regional, las Partes favorecieron las
actividades destinadas a desarrollar las acciones conjuntas en la mejora de proyectos de
cooperacion, especialmente en América Central y el Caribe, basados sobre la promocién
del comercio intra regional, la mejora de infraestructuras de comunicacién y del mvel de
vida de la poblacidn menos favorecida, en particular, de las mujeres Los esfuerzos seran

para promover la cooperaciéon en materia de refugiados, de derechos humanos y de
democracia, de proteccidn al consumidor, proteccién de datos y de salud, especiaimente en

materia de medicina preventiva y de padecimientos infecto-contagiosos.

Para alcanzar los objetivos de este acuerdo, las Partes proporcionaran los recursos
adecuados y de indole financiera Del mismo modo, las Partes instarén al Banco europeo de
inversién a continuar sus actividades en México, conforme a sus procedimientos v a sus
criterios de financiamiento

Titulo VIE: Marco ingtitucional
El marco institucional del Acuerdo esta compuesto de los siguientes drganos:
Consejo Conjunto:

Tareas:

» Supervision de la aplicacion del Acuerdo y del analisis de los asuntos principales,
en al marco del Acuerdo, v de otros asuntos que pueden aparecer, bilaterales o
internacionales, de interés mutuo

s Establecer un procedimiento especifico para la solucién de problemas comerciales
y en relacién con el comercio, compatible con las disposiciones pertinentes de la
oMC

e Reuniones: A nivel ministerial, con intervalos regulares y cuando lo exijan las
circunstancias

Composigidn:



¢ Miembros del Consejo de la UE y de la Comisién europea con el gobierno de
México Un miembro del Consejo de la UE y un miembro del gobierno de México
ejerceran alternativamente la presidencia

Reglamento interior v toma de decisiones:

e El Consejo Conjunto establecera su reglamento interior que permite tomar
decisiones y dar recomendaciones en los casos previstos en el Acuerdo

e Asistencia: El Consejo Conjunto podra decidir la creacién de otro comité especial u
organismo para la ayuda de sus tareas

Comité Conjunto:
Tareas:

» Ayudar al Consejo Conjunto de acuerdo a lo establecido en su reglamento interior
El Consejo Conjunto le podra delegar a cada cual sus competencias

» Reuniones: Una por afio, a titulo general, alternativamente en Bruselas y en
Meéxico Podri convocar a reuniones extraordinarias para los acuerdos entre las
Partes

Composicion:

¢ Representantes de los miembros del Consejo de la UE y de la omisién Europea vy
del gobierno de México La presidencia sera alternada, por cada una de las Partes.

Titulo VIII:__Disposiciones finales

Entre las disposiciones se destaca la clausula de Seguridad Nacional, en la cual las

Partes pueden tomar las medidas necesarias

1) para evitar la divulgacién de informacién contraria a los intereses esenciales de su
seguridad.

2) para garantizar su defensa, en referencia a la produccidn, la investigacion vy el
comercio de armas

3) Para garantizar su seguridad en caso de problemas internos graves, de guerra o de
tension internacional grave.

En lo referente a las cuestiones fiscales, el trato de Nacidén mas favorecida no sera
aplicable a las ventajas fiscales que los Estados Miembros o México acuerden o puedan
acordar sobre la base de los acuerdos destinadas a la doble tributacién Del mismo
modo ninguna disposicion del Acuerdo o decisién adoptada en virtud del Acuerdo no
puede ser utilizada para evitar la aplicacion de medidas destinadas a evitar el fraude o la
evasion fiscal conforme a las disposiciones fiscales destinadas a evitai la doble
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tributacién u otras disposiciones fiscales, ni podrd ser utilizada para establecer
distinciones entre los contribuyentes que no se encuentren en las situaciones idénticas.

La definicién de Partes se refiere a los efectos del Acuerdo, a la Comunidad o a sus Estados
Miembros o a la Comunidad v sus Estados Miembros, asi como a México El Acuerdo se
aplica a los territorios donde es aplicado el tratado Constitutivo de la Comunidad Europea,
segun las condiciones previstas por el Tratado, y en el territorio de México. La duracion del
Acuerdo serd indefinida. Las Partes velaran por el cumplimiento de sus obligaciones y por
el logro de sus objetivos, y en caso donde una Parte considere que la otra a descuidado una
cierta obligacién, se podré adoptar las medidas apropiadas, conforme a Derecho
Internacional, después de haber proporcionado toda la informacion necesaria al Consejo
Conjunto en la mira de buscar una solucion aceptable en un plazo méaximo de 30 dias

En el caso de incumplimiento substancial del Acuerdo, el procedimiento de consulta al
Consejo Comjunto no es aplicable

La entrada en vigor del Acuerdo sera el primer dia de mes siguiente a la fecha en que las
partes han sido notificadas del cumplimiento de las formalidades necesarias a éste efecto y
remitidas al Secretario del Consejo de la UE, que sera el depositario del Acuerdo Este
Acuerdo reemplazara al Acuerdo Marco de Cooperacion entre la Comunidad Europea y
México, fiimado el 26 de abril de 1991. El Acta final contiene las declaraciones conjuntas y
unilaterales efectuadas a la firma del Acuerdo

4 4 El Acuerdo de Libre Comercio entre México v la UE
441 Marco de referencia

La UE es el segundo socio comercial y de inversion de México, los intercambios
comerciales entre los dos bloques se elevaron a 18 mil millones de dolares en
1999, superada en mucho por los Estados Unidos.

También se nota que, durante los Gitimos afios, la relacidn comercial entre México
y la UE se ha deteriorado, por ejemplo, la participacion de la UE en el comercio de
México ha disminuido de 10 6% en 1991 a 6.5% en 1999. La razon fundamental se
basa esencialmente por las condiciones de acceso mutuo De una parte, la UE
proporciona un acceso preferencial a su mercado, a sus socios de origen
Mediterraneo, o de los paises de Africa, los Caribes y el Pacifico. México, por otra
parte, puso en vigor 6 Tratados de Libre Comercio con 8 paises del continente
americano.

Este desequilibrio en las condiciones de acceso podrian ser resumidos en el hecho
de que los productos mexicanos y europeos pagan los derechos de aduana que no
gravan los proveedores de otros socios preferenciales, también los derechos de
aduana pueden aparecer como un obstaculo de importancia en lo concerniente a las
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relaciones comerciales entre México y la UE. Por ejemplo, las exportaciones de la
UE deben ser acompafiadas de un derecho de aduana promedio de 8.7%, cuando
los paises socios del TLC pagan un derecho de aduana cast igual a cero Las
exportaciones mexicanas reciben el mismo tratamiento, y deben encarar a sus
competidores por ejemplo del Mediterraneo o de Europa del Este.

442 Perspectivas

El Acuerdo de Libre Comercio entre México y la UE, se firmo el 24 de noviembre
de 1999 y es el mas ambicioso jamas negoctado por la UE, porque abarca una
amplia cobertura sobre los negocios clave, tales como el acceso a los mercados, las
reglas de ornigen, las normas técnicas, las normas sanitarias v fitosanitarias, las
normas de salvaguarda, la inversion, el comercio de servicios, 10s asuntos del
sector publico, las politicas de competencia, la propiedad intelectual o la solucion
de polémicas

Este acuerdo por otra parte, establece una nueva base para la relacion bilateral, por
intermediacion de diferentes medios:

Acceso total a los mercados de las dos partes (suprimiendo los derechos de aduana
0 la eliminacién de otras barreras al comercio)

Certidumbre generada por unas reglas claras para el comercio bilateral (protegiendo
los derechos de los comerciantes vy de las inversiones y estableciendo un mecanismo
imparcial para la solucion de las diferencias)

Desarme de tarifas: La eliminacion de los derechos aduanales: En 1999 el
promedio de derecho aduanal sobre las exportaciones de la UE a México era de
8 06% y se proyecta que a partir de 2000 disminuira progresivamente (4.05% en
2000, 3 49% en 2001, 2 92% en 2002, 1 04% en 2003, 1 18% en 2004, 0.76% en
2005 y 036% en 2006) para desaparecer completamente en 2007 Lo mismo se
prevé para las importaciones, por lo que los derechos de aduana desapareceran
también en 2007

La rapida eliminacion de los derechos aduanales estimularid al mercado de los
productos en:

Fortalecer los flujos actuales,

Algunos ejemplos:

Derechos
aduanales Derechos
para fa UE aduanales
Producto (%) Liberaiizacion 2003
pulpo congelado 30 inmediata
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garbanzo 23 inmediata

s0pas 13 inmediata
articulos de plomeria 13 inmediata
aceitunas 23 2003
medicamentos 15 2005 5
cerraduras 18 2007 5

o Crear nuevas oportunidades de inversién:
Algunos ejemplos:

Derechos  Derechos
aduanales aduanales Numero de

Producto para la UE para México proveedores
calzado 10 3* 5
aceituna 34 0 1
accesorios para vehiculos 25 0 7
neumaticos 4 0 6
vinos 186 0 3

* cero para 2003

Reglas de origen: Promocién del Comercio Bilateral:

e Las partes convinieron en un acuerdo de un conjunto de reglas de origen que
corresponde a las caracteristicas especificas de la relacién comercial bilateral.

Meéxico serd beneficiado por una penetracion més importante de sus exportaciones
sobre el mercado europeo ya que a partir del 1° de julio de 2001, 82% serén realizadas
sin derechos de aduana vy el restante 18% sera para 2003 Por el contrario solamente
47 6% de las exportaciones europeas sobre el mercado mexicano seran excluidas de los
derechos de aduana el 1° de julio de 2001 mas 5 1% en 2003, mas 5 6% y el restante
(41 7%) en 2007,

o Las reglas fijadas van a promover el comercio bilateral sin aumentar los beneficios
de trato preferencial a terceros paises.

El Comercio Agricola:
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La negociacion de los productos mas fragiles (carnes, productos lacteos, cereales)
han sido-aplazados hasta el afio 2003, para no oponerse a la consolidacion de las
actuales reformas de la PAC de Europa.

Los principales intereses de exportacién de parte de los dos socios se benefician del
trato preferencial, ya que los dos sectores agricolas son complementarios para sus
productos.

La eliminacién de las barreras comerciales de bienes y servicios:

La condicion de paridad del TLCAN tiene que estar acorde con los proveedores de
servicios de la UE :
Las partes se comprometen a mantener las condiciones actuales de acceso.

Se decidié comenzar las negociaciones para una liberalizacién posterior al afio 2003
Un anexo de servicios financieros es incluido.

Nuevas oportunidades sobre los mercados pGblicos

El Tratado de Libre Comercio México-UE proporcionard acceso a los proveedores
comunitartos al mercado puiblico mexicano, en las mismas condiciones que ellos lo
harén a los proveedores mexicanos

México abrira el acceso a todas las dependencias del gobierno federal v 2 las
empresas paraestatales, incluyendo los sectores de energia y de salud.

Las Reglas claras para la solucion de las diferencias:

El Tratado de Libre Comercio Mexico-UE incluye unas disciplinas para la solucién
imparcial y efectiva de disputas entre los gobiernos que aseguraran el acceso
permanente de las exportaciones de las dos partes y garantizaran las mejores
condiciones para la inversién productiva,

El Tratado de Libre Comercio México-UE mide a las empresas de la UE sobre
condiciones de igualdad desde el punto de vista de las condiciones con sus
competidores del TLCAN y propoicionara acceso a la UE a una red de Tratados de
Libre Comercio de México con los Estados Unidos, Canada y seis otros paises
latinoamericanos
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V - FINANCIAMIENTO DE LA COOPERACION UE-MEXICO

Para evaluar los financiamientos de las relaciones UE-México, hace falta considerar a
la vez el financiamiento que México recibié del Banco Europeo de Inversion (BEI) y
los lineamientos presupuestarios del presupuesto de la Union Europea (Anexo 2)

5.1 Presupuesto anual de la UE

México se beneficia del financiamiento de la sub-seccion B7 del Presupuesto Anual de
la UE, que aparece bajo la forma de lineamientos presupuestarios directos (estos son los
lineamientos presupuestarios destinados a todos los paises de América Latina y donde
pertenece México) y bajo la forma de lineamientos presupuestarios indirectos (que son
los concernientes a todos los paises en desarrollo).

Nota: México se beneficia también de otros programas de cooperacion regional que
conciernen al comjunto de los paises de América Latina, por ejemplo los programas
URBAL, ALURE, AL-INVEST, ALFA, etc que no estan comprendidos dentro de este
analisis

Bajo la base de las informaciones de la Comision, la situacion es la siguiente:

Durante el periodo 1990-1999, la cooperacién de la UE con México a totalizado 1305
miliones de euros, pasando de 5 9 millones de euros en 1990 (con 57 proyectos) para el
afio méas débil a 20.5 millones de euros en 1994 (con 89 proyectos) para el afio mas
fuerte.

i NUMERO DE MONTO EN
ANO  PROYECTOS EUROS

1990 57 5918 711
1991 54 11 409 9638
1992 34 14 256 081
1993 113 18 642 050
1994 39 20 350 634
1995 70 10 733 107
1996 53 11 640 316
1997 45 9 366 083
1998 44 15 366 145
1999 20 12 860 252
TOTAL 6§29 130 543 410

* Datos de la Comision Europea en México

La cooperacion de la UE con México a concernido a mas lineamientos presupuestarios
administrados para mayores servicios de la Comision. A continuacion el detalle:
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e Direccion General de las Relaciones Exteriores (DG RELEX / DG IB)

) NUMERO DE MONTO EN
ANO  PROYECTOS EUROS

1990 12 1386 141
1981 16 6 738 764
1802 18 7331100
1963 15 8 292 884
1984 9 3 804 708
1985 15 6 003 009
1996 1 6 036 068
1997 22 6 089 088
1998 23 10 150 404
1999 6 8 769 564
TOTAL 150 69 601 820

* Datos de la Delegaciéon de la Comision Europea en México

La ayuda proveniente de la Direccién General de las Relaciones Exteriores a alcanzado mas
de 69 millones de euros ~mas de la mitad del total- durante el periodo 1990-1999 Entre los
proyectos realizados por la intermediacion de la Direccidon General de las Relaciones
Exteriores se puede notar el Apoyo a la Integracion definitiva de los refugiados
guatemaltecos en los Estados de Campeche, Quintana Roo y Chiapas, por un monto de 5.5
millones de euros en 1999

1 - Lineamiento B-311 (Cooperacion econdmica)

1. Apoyo a las actividades de la Asociacion de las Camaras de Comercio y de

la Industria de los Estados Miembros de 1a UE (1977): monto del proyecto:
229 000 euros, durante 2 afios

- 2 Instituto de Estudios sobre la Integracion Europea (1997). monto del

proyecto 975 000 euros, durante 4 aiios

Asociacion 99 UE-México-América Central: Programa centralizado a la

Inversion: monto del proyecto: 721 250 euros, durante un afio.

4 Programa ARIEL para las PME (1999): 2 proyectos: monto total: 1 200 000

euros, durante 18 meses.

[

2 - Lineamiento B7-2120 vy B7-3120 (Autosuficiencia de los refugiados)

1 Promocién de actividades que generan la wvueita de los refugiados
guatemaltecos (1977); 2 proyectos: monto total 820 000 euros, durante un
afio
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2 Formacién de instructores para la educacion y el desarrollo comunitario para
los refugiados guatemaltecos (1997) : monto del proyecto 220 000 euros,
durante un afio.

3 Identidad cultural y desarrollo comunitario a favor de los refugiados
guatemaltecos y de las poblaciones locales mexicanas de Yucatan (1998):
monto del proyecto 800 000 euros, durante 2 afios.

4 Apoyo a la integracion definitiva de los refugiados guatemaltecos a los
Estados de Campeche, Quintana Roo y Chiapas (1999): monto del proyecto
5 500 000 euros, durante 36 meses

3 - Lineamiento B7-6200 y B7-6210 (medio ambiente)

1. Rehabilitaciéon de una cuenca hidrografica en la regién de San Miguel de
Allende, Guanajuato (1997): monto del proyecto 736 000 euros, durante 5
afios.

2. Programa de cooperacion y de gestion durable de los bosques tropicales en
Meéxico (1998): monto del proyecto 5 114 530 euros, durante 4 afios.

3 Conservacion de las reservas marinas en México (1999):monto del proyecto
2 701 964 euros, durante 24 meses

4 - Lineamijento B7-6211 (sanidad)

Sistemas de salud y Cuentas nacionales SIDA en América Latina (1999):
monto del proyecto 930 000 euros, durante 24 meses.

5 - Lineamiento B7-6310 (salud)

1 Mejoramiento de los cuidados pos-abortivos en el Estado de Gaxaca (1998):
monto del proyecto 1 200 000 euros, durante 4 afios

2. Prevencion del céncer cervical en las regiones marginales del Estado de
Oaxaca (1998): monto del proyecto 600 000 euros, durante 3 afios.

6 - Lineamiento B7-703 {derechos humanos v democratizacion)

Programa de Derechos Humanos en México: monto del proyecto: 220 000
euros, durante 36 meses.
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» Servicio ECIP (parte integrante de la DG RELEX):

: NUMERQ DE MONTO EN
ANO  PROYECTOS EUROS

1990 12 1 331 514
1991 12 992 373
1992 25 3512902
1993 19 4 526 581
1994 30 3 555 266
1995 27 2676 972
1996 17 3 042 520
1997 15 2168 088
1998 18 1714 624
1999 3 152 624
TOTAL 178 23 668 464

* Datos de la Delegacion de la Comision Europea en México

Durante nueve afios, la division del Programa ECIP ( Inversion Asociada de la Comunidad
Europea) a totalizado més de 23 millones de euros , el afio mas fuerte fue 1993, con 4 526
581 euros y el afio més débil fue 1999, con 152 624 euros

Entre los proyectos mas notables, podemos citar el proyecto “Linea Equitativa”, fechado en
1997, y se elevd a 1 milldn de euros.

‘e Direccion General de Ayuda al Desarrollo (DG DEV / DG VIIT):

) NUMERO DE MONTOQ EN
ANO PROYECTOS EUROS

1990 19 1 563 536
1981 15 1724 268
19982 24 1157 146
1993 32 1629 451
1994 18 1 880 309
1995 22 555 508
1996 14 1348 728
1997 10 1216 164
1998 9 2998 633
1999 5 1 590 638
TOTAL 168 15 665 431

* Datos de la Delegacion de la Comision Furopea en México

Durante nueve afios, la ayuda aportada a México por fa Direccion General de Ayuda al
Desarrollo a totalizado mas de 15 miltones de euros ( se desprende esencialmente de los
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proyectos financiados en titulos del lineamiento B7-6000 (ONGS). Entre los proyectos
financiados en vista de la Ayuda al Desarrollo, se puede citar el destinado a los nifios
situados en el centro del desarrollo rural de México, en 1997, por un monto de 897 296
euros o ademas el apoyo a las poblaciones indigenas de Chiapas a través de un proyecto
de salud comunitaria en 1999 se elevd a 449 875 euros

s Direccion General de Investigacién (RTD)-DGXII:

NUMERO DE MONTO EN
ARNO  PROYECTOS EUROS

1990 14 1637 580
1891 11 1 954 563
1992 17 2 254 933
1693 38 3785 034
1994 24 3 082 081
1995 0 0
1698 11 1213000
1997 11 860 831
1998 9 766 108
1999 0 0
TOTAL 168 15 554 130

* Datos de la Delegacion de la Comisién Europea en México

El financiamiento total acumulado de la DG RID de 1990-1999 a sobrepasado por
mucho los 15 millones de euros Entre los diversos proyectos financiados por la DG
X1, se puede distinguir en 1997, el proyecto de utilizacion, de conservacion y de
restauracién durable de los bosques nativos en el sur de México y en la regidn centro-
sur de Chile, coordinado por la Universidad de Edimburgo (Gran Bretafia) el Colegio
de la Frontera Sur-Instituto de Ecologia, por un monto de 208 000 euros (el monto total
del proyecto es de 900 000 euros, con una duracién de 3 afios) Otro ejemplo
significativo de proyecto son los indicadores cuantitativos e indices de la calidad del
medio ambiente: una red americana euro-latina para el Consejo y el Control del medio
ambiente Este proyecto de 1998 se elevd a 59 080 euros, llegando a 642 500 euros para
el proyecto total de una duracion de 4 afios

¢ Oficina Humanitaria de la Comunidad Furopea (ECHO):

i NUMERO DE MONTO EN
ANO PROYECTOS EUROS

1994 2 1050 000
1997 2 1200 000
1998 3 1450 000
1999 6 2 300 000
TOTAL 13 6 000 000
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* Datos de la Delegacion de la Comision Europea en México

El monto total de los financiamientos por la Oficina Humanitaria de la Comunidad
Europea se elevo en nueve afios a 6 millones de euros

Uno de los proyectos notables provenientes de la Oficina Humanitaria de la Comunidad
Europea que se puede citar es la ayuda a favor de las victimas del huracan Paulina en
1997, por un monto de 400 000 euros o la ayuda de urgencia a favor de la poblacion,
victimas de conflictos internos en Chiapas en 1998, por un monto de 450 000 euros

Abajo aparece los estados de ejecucidn de los lineamientos B7-310 y 311 (Cooperacién
financiera y técnica y cooperacion econdmica, respectivamente) concerniente a México,
para los afios 1997, 1998, 1999 y 2000, que representan el periodo principal de este
trabajo

MONTO EN
) NUMERO DE MILLONES
ANO PROYECTOS DE EUROS

1997 45 9 366 083
1998 44 15 366 145
1999 20 12 660 252
2000 7 7 230 000

*  Datos de la Comision Europea- DG Relaciones Exteriores

52 El Banco Europeo de Inversion (BEI)

El BEI ofrece los financiamientos a largo plazo en vista de proyectos de inversion de
capitales de acuerdo con los objetivos de la UE (9). El BEI invierte notablemente en

América Latina y en Asia en financiar ciertos tipos de proyectos dotados de interés
comun para la UE v los paises constderados

Préstamos para Aménica Latina:

Los préstamos firmados durante el afio 2000 (532 millones) han sido tepartidos asi: 400
millones para América Latina y 132 millones para Asia

Ademas las tres cuartas partes de los préstamos han favorecido a la iniciativa privada
que implica una cooperacion industrial entre empresas locales y operarios de la UE.

Sobre los 400 millones de préstamos para América Latina, 48 millones son destinados a
México

América Latina y Asia; Préstamos en el 2000 en millones de euros:
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AMERICA LATINA 400

BRASIL 205
ARGENTINA 147
MEXICO 48
ASIA ' 132
INDONESIA 70
BANGLADESH 36
TAILANDIA 26

AMERICA LATINA Y ASIA 532

Lista de Proyectos financiados por el BEI a favor de México de 1997 a 2000

. MONTO DEL
ANO NOMBRE DEL PROYECTO FINANCIAMIENTO
50 millones de
1997 Vidrio Saint-Gobain México S A. euros
74 millones de
2000 Consorcio Mexi-Gas euros

Explicacion de los dos proyectos (10):

e Préstamo del BEI a favor de una fabrica mexicana de vidrio: Vidrio Saint-Gobain
Meéxico S A (cerca de Cuernavaca)

El BEI la institucion de financiamiento a largo plazo de la UE, va a prestar 50 millones
de euros a Vidrio Saint-Gobain de México S A, una empresa creada por el grupo
francés Saint-Gobain y Banco Internacional Vital, para la construccién de una nueva
fabrica de vidrio plano cerca de Cuernavaca, alrededor de 70 Km al Sur de México. La
fabrica, alimentara principalmente el mercado mexicano y exportara una parte de su
produccion a América Central y a América Latina, también a los Estados Unidos El
préstamo del BEI, contribuira a desarrollar la economia mexicana, y acorde al marco de
la politica de cooperacion de la UE | con los terceros paises

¢ Otorgamiento de un préstamo del BEI a favor de la construccion y explotacion de
una red de distribucién de gas en la zona conurbana de México: Consorcio Mexi-
Gas. :

El BE! va a otorgar un crédito de 74 millones de euros a Consorcio Mexi-Gas S A para
el financiamiento de una red de distribucién de gas en la zona conurbana de México
Mexi-Gas es un consorcio encargado de la distribucién de gas en el cual participa Gas
de Francia con una participacién del 86% y Bufete Industrial, asociado al trabajo
publico mexicano, con una participacion del 14%.

Mexi-Gas construird y explotard una red de distribucién de gas natural en el Valle de
Cuautitlan-Texcoco.
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El proyecto pretende incrementar la longitud de la red de distribucion de 370 Km
actualmente a 3 100 Km en el 2004, v a mejorar las normas técnicas y la seguridad
para prevenir una explosion en la red existente. De hecho se substituira el gas GLP por
gas natural v contribuird a disminuir las emisiones contaminantes en las zonas de mayor
densidad poblacional

(9) E1 BEL su rol y sus actividades (Anexo 9)

(10) Tabla de Financiamientos en los paises de América Latina y Asia de 1996 a
2000 (Anexo 10)
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VI-ROL DEL PARLAMENTO EUROPEO

Fl Parlamento Europeo a expresado su interés por México de la manera siguiente

1.1 Delegacion Interparlamentaria para las relaciones con los paises de América
Central v de México

Su Constitucidn:

El Parlamento lo constituyen las Delegaciones Permanentes Interparlamentarias El
numero de sus miembros se fij0 en funcién de sus atribuciones. La eleccion de los
miembros de las oficinas de las Delegaciones a propiciado el primer periodo de
sesiones del Parlamento elegido nuevamente por un periodo de dos afios y medio.

La eleccidn de los miembros de las oficinas de las Delegaciones dio lugar a la
Conferencia de los presidentes de los candidatos por los grupos politicos y los
diputados no inscritos.

Su Rol:

e Las competencias generales de las diversas Delegaciones son definidas por el
Parlamento, el cual puede en cualquier momento alargarlas o reducirlas

e E] presidente de la Delegacion presenta un reporte de actividad a la Comision
competente para los asuntos extranjeros y la seguridad.

o Las Delegaciones Interparlamentarias se encargan de las relaciones con un gran
nimero de parlamentos de otros Estados (pertenecientes a la UE) y con las
organizaciones internacionales.

e Ellas son un instrumento de trabajo del Parlamento Furopeo que alimenta la
instruccion de la plenaria.

Sus funciones:

e la Delegacién Interparlamentaria se retine periédicamente para estrechar las
relaciones con los paises de América Central y México

Asi por ejemplo el calendario de las reuniones de la Delegacién Interparlamentaria de
México para el afio 2000-2001 fue:

FECHA HORA LUGAR
25/01/00 3 p.m.-5pm BRUSELAS
25/03/00  3pm-5pm  ESTRASBURG
17/05/00  3pm-5pm ESTRASBURG
5/7/2000  3pm-5pm.  ESTRASBURG
10/08/00  3pm-Spm. BRUSELAS
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2111/00 Apm-Spm. . BRUSELAS
27/02/01 4:30pm-6;:30pm. BRUSELAS
14/04/01 3p.m-5pm. ESTRASBURG
13/06/01 4:15p m-6:15p.m ESTRASBURG
15/09/01 3pm-5pm. ESTRASBURG

» Otras funciones

REUNIONES VISITAS OBSERVACIONES

CALENDARHD 2000-2001 REPORTES CONFERENCIA DE LA UE Y DE AERICA LATINA
. COOPERACION Y DIALOGO POLITICO ENTRE EL
PROYECTO DE ORDEN DEL DIAPREVISIONES 2001 PARLAMENTO EURCPEQ Y AMERICA LATINA

INFORME

- Mas que organizar reuniones o establecer un calendario de reuniones con México y
América Central, la Delegacion Interparlamentaria debe establecer un orden del dia
antes de cada reunién y redactar un informe después de cada una de ellas.

- Respecto a las visitas Interparlamentarias, la Delegacion emite después un reporte y
enseguida establece las previsiones para el afio siguiente

- Por otra parte, la Delegacion Interparlamentaria organiza las conferencias entre la UE
y América Latina Aqui se expone una lista de conferencias recientes:

XV
CONFERENCIA BRUSELAS, BELGICA 15-19.03 1999

XIH CONFERENCIACARACAS, VENEZUELA 19-22.05.1987
XIl CONFERENCIA BRUSELAS, BELGICA 19-23.06 1995

| CONFERENCIA BOGOTA, COLOMBIA 15-17 091974

12 Trabajos del Partamento Europeo

Dentro de los trabajos de la Delegacion, el Parlamento efectia los trabajos en forma de
reportes, de cuestionamientos orales y escritos y ademas de resoluciones que provienen
de la ejecucion del programa legislativo o de las iniciativas de los grupos politicos
Aqui tenemos la manifestacion de los trabajos mas sobresalientes sobre México del
Parlamento Europeo:

6 2 1 Reportes y Resoluciones.
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Reportes: En medio de los diferentes reportes publicados por el Parlamento Europeo sobre
el tema del Acuerdo de Asociacién Econdmica, Coordinacién Politica y Cooperacion entre
México y la UE cabe distinguir:

El reporte sobre la propuesta de decision del Consejo relativa a la posicién
comunitaria en el Consejo Conjunto México-CE con vistas a la adopcién de una
decisién por la que se aplican los Articulos 6, 9, la letra b) del apartado 2 del
Articulo 12 y el Articulo 50 del Acuerdo de Asociacion econémica, coordinacion y
cooperacién politica Ponente: Carolina LUCAS Informe basado en la propuesta
COM (2000)739 y adoptado en sesidn plenaria de 15 de febrero de 2001

En el se hace mencidén de la cuarta consulta del Parlamento Europeo relativa al
Acuerdo México-UE El reporte concierne a la decisioén del Consejo Conjunto en el
marco del acuerdo en cuanto a los aspectos no cubiertos por el Acuerdo Interino, a
saber: servicios, inversion y aspectos relativos a la propiedad intelectual.

Tres teportes del Parlamento Europeo sobre la propuesta de decision del Consejo
sobre la posicién de la Comunidad en el Consejo Conjunto México-CE con respecto
a la aplicacién de los Articulos 3, 4, 5, 6 v 12 del Acuerdo Interino sobre comercio y
cuestiones relacionadas con el comercio después de 1998, explicando los beneficios
generados en materia de intercambios de mercancias, sefialando de nuevo aspectos
de la clausula democratica y de derechos humanos y mencionando la puesta en
marcha de un nuevo marco de didlogo politico a nivel de relaciones bilaterales
Ponente: Concepcion FERRER

Desde una perspectiva europea, el Acuerdo México-UE constituye un impulso en
las relaciones futuras con los paises de América Latina. Este acuerdo es mas amplio
que otros pactados por la UE con terceros paises

Resoluciones sobre el Acuerdo de Cooperacion México-CE_ (que emana de la ejecucion del

Programa legislativo)

El 10 de septiembre de 1991, México y la CE firmaron un acuerdo marco de
cooperacion sobre relaciones econdmicas y comerciales. El 2 de mayo de 1995
México y la UE conscientes de los lazos histéricos que les unen, anunciaron su
decision de ensanchar y profundizar sus relaciones bilaterales y crear un nuevo
marco que permita reforzar el didlogo politico, establecer una zona de libre
intercambio e intensificar su cooperacién

El 8 de diciembre de 1997, México y la UE firmaron un acuerdo de Asociacién
Econémica, Concertacién Politica y Cooperacién, destinado a reemplazar el
Acuerdo Marco de Cooperacion entre la CE y México de 1991, marcando asi una
nueva fase en sus relaciones

Este acuerdo presenta un interés de peso para México o para la UE. A México le
permitird diversificar sus socios comerciales con el exterior y también evitar que su
balanza comercial no dependa exclusivamente de intercambios con los Estados
Unidos Para la UE, este acuerdo tiende a establecer un nuevo marco que le
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permitira reconquistar el mercado mexicano y de gozar de condiciones igualitarias
de crecimiento con los paises con los que México a establecido acuerdos de libre
comercio, destacando los Estados Unidos y Canada

Desde el debate del 6 de marzo de 1999, se destapo la aprobacion de la proposicion
del Consejo relativa a la conclusion del Acuerdo de Asociacion Econdmica,
Concertacion Politica y Cooperacidén entre México v la UE cuya ponente Ana
MIRANDA DE LAGE, a mencionado las prioridades del Parlamento Europeo para
este acuerdo: la clausula de condicién o de los derechos del hombre, el didlogo
politico y el didlogo parlamentario, el desarrollo regional, la promocidn social, el
apoyo de las mujeres en situacidn precaria, la proteccion del medio ambiente y el
respeto de las reglas de base en materia de trabajo de la OIT

El 16 de marzo del 2000, el Parlamento Europeo aprobé la propuesta de la
Comision referente al resultado de las negociaciones comerciales para los capitulos
relevantes de las competencias comunitarias (Articulos 3, 4, 5, 6 y 12 del Acuerdo
Interino sobre el comercio y las medidas que los acompafian )

Para ayuda, el Parlamento Europeo adopto el 15 de febrero de 2001, la propuesta de
decision del Consejo que marca la entrada en vigor completa del acuerdo de
asociacion y de liberalizacion de intercambios entre México y la UE, firmado en
1999

El acuerdo en adelante fue ratificado por el conjunto de los parlamentos nacionales,
que permitira la entrada en vigor de la liberalizacién de los sectores no relevantes de
las competencias comunitarias (propiedad intelectual y proteccion a la inversion)

El 27 de febrero de 2001, el Consejo mixto aprobd las disposiciones previstas por
los sectores antes mencionados.. La puesta en efecto de estas reglas (1° de marzo de
2001) marca la consumacion del marco juridico que rige las relaciones comerciales
bilaterales v completa también la liberalizacién del comercio de bienes que entrd en
vigor el 1° de julio de 2000

622 Otras Resoluciones ( que provienen de iniciativas de grupos politicos )
Catastrofes naturales:

Los temblores de tierra que sacudieron a México en 1985 y que devastaron su
capital, a suscitado la solidaridad de Europa, destacando el Parlamento Europeo,

que a publicado diversas resoluciones con miras a la ayuda de victimas

El huracén que sufrid México en 1997 es también el origen de otra resotucion del
Parlamento Europeo.

Derechos Humanos
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Los derechos humanos no han alcanzado en México las mismas proporciones que
en otras partes, la situacién de las libertades publicas no tuvo nada de alentador en
los ultimos afios del régimen del PRI Numerosas asociaciones revelan que mas de
40 ejecuciones extrajudiciales vy un nimero incalculable de torturas han sido
cometidas en 1997 El 22 de diciembre de 1997, 45 indigenas fueron masacrados en
Chiapas, que provocd la colera de la comunidad internacional. El 15 de enero de
1998 el Parlamento Europeo condend la masacre y demandd el castigo de los
culpables

Las asociaciones de defensa de los derechos humanos demandaron al Parlamento
Europeo v a la Comisién hacer que los derechos humanos fueran una condicion
esencial para la firma y la ratificacion de los acuerdos entre México y 1a UE.

Después de la victoria de Vicente Fox, candidato del PAN en las elecciones
presidenciales del 2 de julio del 2000, las amenazas respecto de los derechos
humanos han sido considerablemente reducidas

El Movimiento Zapatista

El primero de enero de 1994, el Ejército Zapatista de Liberacidn Nacional (EZLN)
aparecid en el Estado de Chiapas contra las autoridades mexicanas. El movimiento
reclama la mejoria de los derechos y de las condiciones de vida de los indigenas La
respuesta del gobierno se traduce en la militarizaciéon de Chiapas y en una cruda
represion. El Parlamento Europeo también se manifiesta y adopta diversas
resoluciones sobre la situacién en el Estado de Chiapas

En la resolucién del 5 de abril del 2000, el Parlamento se congratula de los
esfuerzos hacia la reconciliacidén y a la pacificaciéon en Chiapas por las partes en
conflicto. El Parlamento expresa igualmente su apoyo al didlogo politico entre el
gobierno, el congreso y el EZLN y demanda un consejo mixto para prever la
adopcion de medidas propias que favorezcan el desarrollo de las comunidades
indigenas en México.

623 Cuestionamientos escritos y orales

Aqui la tercera forma a través de la cual el Parlamento Europeo se manifiesta para
avanzar en sus ideas sobre México. En los cuestionamientos escritos y orales, el
Parlamento manifiesta sobre todo los objetos de la Conclusién del Acuerdo Comercial
entre México la UE o la violacidn de los derechos humanos.

Derechos Humanos:

En los cuestionamientos escritos No 2045/98 (violacion de los derechos humanos en
México: masacre en Chiapas), Nol1853/98 (Acuerdo Interino sobre el comercio, con
Meéxice v atentados contra los derechos humanos) y No 292/98 {Acuerdo Comercial
entre México y la UE y violacion de ios derechos humanos) , el Parlamento informa a la
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Comisién de la violacion frecuente de los derechos humanos en México y de los
atentados perpetrados con mas frecuencia

Acuerdo comercial entre México y la UE:

» Paralelamente via los cuestionamientos escritos No E-4063/00 (Las empresas y el
Acuerdo México-UE), No E-1286/98 (Relaciones econdmicas entre México y la
UE), No E-2044/98 (Acuerdo Comercial México-UE), No H-0579/97 (Negociacién
entre México y la UE en la perspectiva de la conclusion de un acuerdo comercial y
de cooperacion), No H-0534/97 (Acuerdo Comercial entre México y la UE), No H-
0503/97 (Cooperacién comercial con México), el Parlamento expone las
repercusiones o consecuencias del Acuerdo México-UE, que entrd en vigor el 1° de
julio del 2000, sobre las relaciones econdmicas y comerciales de las dos partes

» Los cuestionamientos escritos hechos por Isidoro Sanchez Garcia (E-4063/00)
ponen en evidencia las incertidumbres en cuanto a la colaboracién de las empresas
entre México v la UE, tomando en cuenta la gran dependencia econdémica y
financiera existente entre México y los Estados Unidos

o De igual forma, Gerardo Fernandez Albor (E-1286/98) sefiala las dificultades a
nivel de las relaciones comerciales entre México y la UE, que resultaran del hecho
que por un lado, México tenga preferencias de tarifas mucho mas favorables con
otros paises que con la UE, asimismo la UE mantiene relaciones comerciales
preferenciales con una centena de paises dejando de lado a México.

e En cuanto a los cuestionamientos de Jan Bertens (H-0579/97), hacen referencia al
compromiso de las negociaciones (de acuerdo a la conclusién de acuerdo México-
UE) con el gobierno mexicano antes de las elecciones del 2 de julio del 2000.

o También M. Ulf Holm subraya en su cuestionamiento (H-0534/97) a la Comisién
que el Acuerdo Mexico-UE las repercusiones nefastas al medio ambiente por el uso
intenso de fertilizantes y pesticidas para obtener una mayor rentabilidad agricola. Al
respecto M. Holm sugiere a la Comision analizar las consecuencias de esta
produccién agricola intensiva y por lo mismo de modificar el acuerdo actual

e Finalmente, M. Arthur Newens (H-0503/97), en su cuestionamiento a la Comision,
demanda al Consejo hacer un balance sobre los avances de las negociaciones con
Meéxico. Sin més tardanza, el representante del Consejo expone los hechos, a saber
la cooperacion econdOmica, cientifica, industrial, educativa, social, audiovisual,
cultural y regional a la cual se han comprometido las dos partes. Del mismo modo,
son previstos en el Acuerdo, dos clausulas relativas al respeto de los principios
democraticos y de los derechos humanos

33



- CONCLUSIONES

La integracién econdémica es un proceso constante que busca armonizar los aspectos
econdmico, social y politico

La integracion econémica, desarrolld una tendencia hacia una regionalizacion,
multilateralizacion, mundializactén y la globalizacion; la primera de estas se esquematiza
en los actuales bloques econdmicos-comerciales, como son el bloque europeo, americano y
asiatico; la segunda, como una red de multiples negociaciones; la tercera como un fin y la
Ultima como resultado implicito de la misma integracion

En el 90% de los acuerdos econdomicos firmados por México, estin encaminados hacia
una integracion econdmica muy amplia Asi como la integracién y la regionalizacidén se
pueden presentar de manera real en la actualidad; el firmar un tratado con determinada
regién no implica que en realidad exista un gran intercambio econdémico entre ambos 6
darse el caso de que una region nunca tenga vida real ni estar formalizada y ser muy activas
las relaciones comerciales entre las partes.

Existen dos clases de apertura economica: la unilateral, en la cual un solo pais libera su
comercio sin esperar reciprocidad de los beneficiarios de su apertura comercial, y la
bilateral o reciproca que se presenta entre dos o mas paises que negocian buscando la
igualdad en el grado de apertura

México ha buscado tener una apertura comercial bilateral y lograr la mayor
compatibilidad en los tratados firmados, sin embargo en la practica observamos que los
tratados, convenios y acuerdos comerciales que ha firmado nuestro pafs, han significado
dificultades administrativas importantes Para las aduanas representa un engorro muy
grave, la diversidad de aranceles, normas de origen 6 requisitos fitosanitarios, que son
diferentes para un mismo producto, dependiendo del pais de donde provengan

Esta situacion es compleja por los numerosos tratados comerciales, gue tiene México hoy
dia, por ello es importante un mayor grado de uniformidad, a fin de simplificar la
administracion arancelaria de los productos, 1o cual, evidentemente, no es facil de lograr
dada la diversidad de las economias, pero si urgente de agilizar

Por otro lado, la actual reforma econdmica de México, ha sido guiada por una vision
global de la economia mundial y de la situacion real de nuestra economia Teniendo dos
objetivos clave: desarrollo del pais y favorecer su bienestar social En el pasado los
objetivos fueron los mismos, sin embargo, se pensaba que para alcanzarlos se requeria de
un desarrollo protegido de la competencia y de la inversidn extranjera

Las reformas internas de hoy, han estado acompafiadas por una apertura al exterior sin
precedente El gobierno mexicano buscod ampliar, profundizar v diversificar sus relaciones
con todos los paises y regiones del mundo para lograr una creciente integracion de México
en la economia mundial
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En México, el concepto de diversificacion tiene un propésito cualitativo, donde resulta
posible medir la importancia de los contactos, no sélo por la cercania politica y geografica
de las relaciones, sino por el dinamismo de los vinculos econdmicos, comerciales y
culturales que nos unen con otros paises.

Para tener una mayor presencia mundial se debe ser mas competitivo en todas las areas
comerciales, pues de lo contrario la apertura econdmica, lejos de beneficiarnos, puede
afectarnos, ya que es un proceso irreversible en nuestros dias.

Podemos afirmar, que todos los acuerdos suscritos por México se rigen bajo los
principios basicos de nacidn mas favorecida, trato nacional, la no discriminacién, sin
embargo, en cuestiones mas particularizadas como la clasificacién arancelaria, reglas de
origen, es donde surgen las diferencias en la negociacién de los tratados

En el actual devenir econémico, politico, social y cultural, no hay pais en el mundo que se
encuentre al margen de las negociaciones comerciales internacionales. Por lo que debemos
aprovechar la situacién geografica de nuestro pais para obtener a los mejores socios
comerciales, para poder atraer mas y mejor inversion extranjera directa, y asi elevar el nivel
de vida de nuestros habitantes, mediante una mejor distribucién de la riqueza. Y entender
que en la negociacion de tratados economicos, mas vale calidad que cantidad

La biisqueda de una mayor integracion nacional dentro de la economia internacional ha
provocado en México cambios muy importantes dentro de su politica y su sociedad, para
lograr el fortalecimiento de su economia interna durante los Ultimos afios, sin embargo no
se han obtenido avances sustanciales en beneficio de la economia de la clase trabajadora, nt
tampoco un verdadero desarrollo y crecimiento econdémico del pais.

La nueva realidad internacional econdmica que enfrenta México, lo acerca a nuevos retos
en esté sector, pero al mismo tiempo, nos ofrece importantes oportunidades que permitiran
lograr un sustancial desarrollo en el nivel de vida de los mexicanos y una mejor
distribucion de la riqueza en el pais
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ANEXO I POBLACION

POBLACION DE MEXICO

: : Estados
Urudos
Mexmanos

607 160 334 552 653 791 923i 225 846 249 158 483

FUENTE:

259:= 369 780 722 552E 017 129 | 238 833_“§ e45§§ 290 412

Para 1895 a 1990: 1 al Xl Censos de Poblacidn y Vivienda

Para 1995: INEGI. Estados Unidos Mexicanos. Conteo de Poblacion y Vivienda, 1995
Resultados Definitivos. Tabulados Basicos

Para 2000: INEGI| Estados Unidos Mexicanos. XIl Censo General de Poblacion y
Vivienda, 2000. Tabulados Basicos y por Entidad Federativa Bases de Dafosy
Tabulados de fa Muesira Censal.

INEGI. Division Territorial de los Estados Unidos Mexicanos de 1810 a 1995
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ANEXO III PRODUCTO INTERNO BRUTO
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Nota: Variacién anual del Producto Interne Bruto (PIB) per Tipe del Gasto (Serie trimestral a precios de 1993)
Fuente: Instituto Nacional de Estadistica Geografia ¢ Informatica {INEG!) y célculos de LatinFocus
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Periodo

INDICADORES INTERNACIONALES
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ANEXO IV BALANCE COMERCIAL
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BALANZA COMERCIAL DE MEXICO MILLONES DE DOLARES

PERIODO: ANUAL /P ENERO-JUNIO

| FALLA DE ORIGEN

R S
TOTAL 135345 185287 70875) 65350| 4286 7.9135] -55936] 80030) -99538] -2.8742]
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Irtanda(Eire) 302 262§ -1mos) -930f -1s298f -2714f -2627] .2914] -3645) 18279
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Portugal 502 393 626 352 631 435 1282 1429 480 72
Reino 3913 -439 4 508Y -1475[ 2511 4172 3882 2215 8711 286 6
Unido(incluye canal
Suecia 1/ 2485 2532 4703| -2082| 3015|2037 e7ss| 2045) 7esef 1811
A e oA 3789 -3607 2106 -850 -2583 3727y 211} 2650) -a501] 1488
istandia 08 01 Q5 0.2 40 0.7 00 02 1.2 03
Noruega 233 28 1 83 113] 424 408 4530 6530 13890 .230
Suiza 356 4 3327 2195 -964| -2150| 3312 .2758) -1998| -3120| -1255
NICS 19243 25009 132601 16727 -28012] -33971] -44113| -61951| 7.3922F 35114
Corea 8975| -11675| .ss30| .esoof -17e27| -1877.8] 28102 -36660) -332184 15175
Taiwan 6940| 10063 6721 .s493| .1.0938| -1.4767) -1.4656] -1,8507 ) -2.8435] -1.5600
Hong Kong 2488 1134 3449 3044 937 11} 750y -2sssf -3220] 222
Singapur -84.1 2227 -1158] -1479) 384 436 -605| -4099{ -90s50] 3117
JAPON 32423 -37830§ 29728 .27387( 31773 -3.6858) -43070| -55351] .7.4651f -3.7697
PANAMA - 85 4 99 1 215.2| 2742| 3151 3351] 2778f 1832f 2019 1242
Ay 3417 4575 4838 7214 -t2015) -15105| -17947] .26760{ 37455 -19965
ISRAEL 585 316 361| 696§ -81.8] -1195[ -1348] -2419) -2183] 875
Resto del Mundo 6390 14833 6588 .437.2|] -1.4684| -2,0004| 24303 | 35261 -a8197) 22168

Fuente:SE con datos de Banco de México

Nota 1: Las exportaciones incluyen flates rnas seguros vy las importaciones son valor aduanal
Nota 2: Los dates incluyen cifras definitivas, temporales y maquila.

Nota 3: Las cifras por los procedimientos de elaboracién, estan sujetas a cambios ulteriores
1/ Estos paises pertenecen a la Unién Eurcpea a partir do enero de 1995

2/ Este pais pertenece a la ALADI a partir del 25 de agosto de 1999
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ANEXO V INTERCAMBIOS COMERCIALES
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Fuente: Instituto Nacional de Estadistica Geografia e Informatica (INEGI) y calculos de LatinFocus
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COMERCIO TOTAL DE MEXICO MILLONES DE DOLARES

PERIODO; ANU

oY

AL /P ENERO

-JUNIO

oOo00s

TOTAL 286 || 140.163 1] 151,093 6 | 185,472.5 | 220.0450 | 242,832 6 | 278,365 9 | 340,912.7 || 326,838 3 | 132,826 4
NORTEAMERICA | 90,889.5 | 109,539 1 || 123,462 9 | 152,025 7 | 180,311.2 || 199.991 5 | 231,000 4 | 282,582 6 | 261,367 7 } 104,098 7
Estados Unidos 88,1455 | 106,4356 | 120,101.2 || 148,110 1 || 176,187 0 || 196,182.3 | 225,660.2 | 275,220 0 | 254,063.3 } 101,166.1
Canadé 27440} 31035| 33617 39156| 41242 38092§ 53402 73697) 73044 29328
ALADI 38701] 43716| 46685 55430l 63203 58316) 52448 69077 77703f 32220
Argentina 534.9 580 4 503.6 819.5 7338 648 1 467 7 536.1 685 1 2977
Bolivia 333 325 26.3 384 a19 415 394 399 385 177
Brasil 14930 160164 13655 15686 15723 15733| 15283 23201% 26862) 11185
Colombia 3228 4271 550.9 535.2 637 6 600 4 588.0 735.2 850 7 3700
Chile 3298 434 4 544.0 8594 12147 11770 1.0409) 1.3251] 13494 543.2
Ecuador 941 159.2 1848 1829 194.2 1933 1287 1831 238 2 735
Paraguay 17.6 154 24 4 48.4 346 164 11.5 111 145 54
Perti 2641 3213 277.6 3280 3800 338.6 358 6 3867 3139 129.8
Uruguay 2228 102.3 04 1 151.4 104.3 114.7 102.1 191.2 191.6 795
Venezuela 455.0 4712 5936 857.71 1,0062 8495 733.3 s41.9 12009 522.4
Cuba 2/ 102.6 1856 400.7 353 5 3196 278.9 237.0 2372 201.2 643
CENTROAMERICA 6215 710.5 8104 | 10812 134881 15425] 16135 17440 18398 7845
Belice 302 331 242 347 350 394 386 450 375 140
Costa Rica 1214 1222 1575 245.8 2086 3696 4413 4663 522.4 2619
El Salvador 127.1 147.8 155.6 1770 238.3 243.3 2626 265 4 3042 1270
Guatemala 266 0 301.7 3613 436.9 578 9 672.4 626.2 626.0 654.9 2527
Honduras 44.8 736 72.3 1020 1224} 1468 1640 2170 197 7 85.4
Nicaragua 320 321 395 64.8 757 711 79.2 120.3 123.1 436
UNION EUROPEA || 105874 | 11.8641] 100857 ) 11,2504 | 139049 155885 | 17.9455| 203852 21,4981 85082
Alemania Rep 32829 34956| 32026] 38tas| 4de211| sessol 71252| 73023 7ss3v| 28089
Austria 1/ 149.5 131.1 1003 123 1 155.2 202 4 180 8 1938 2392 746
Béigica 501.0 607 3 696.5 647 3 7000 585.8 545 9 6025 948 3 3532
Dinamarca 148 1 1525 785 893 127 0 1551 1758 1867 2136 85.4
gzﬁ:;’: S()E"c'“ya 20731 21961) 149090 15364 19167 19705§ 21443 29498} 30813] 13444
Finlandia 1/ 516 707 653 86.1 105 7 1237 1840 2160 258 0 644
Francia 15614 20446| 14626 1.4450§ 15123 18313] 16825| 18412} 19498 812.6
Grecia 284 287 187 185 279 15.8 235 399 208 16 4
Holanda 434.8 4145 395.0 416.9 523.6 667.1 813.3 802.1 979.0 417.7
TESIS CON 71
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Irtanda(Eire) 2723  2403] 2518 53] 3789l 3456 367§ - 5158) 7373 3374
italia 9192 11075 98870 11390| 15994] 17625] 18197 z20713] 23400] o090
Luxemburge 3.9 105 10.9 111 19.1 228 159 253 287 18.2
Portugal 845 s07] 1001 783 1314 131.0 326§ 2457) 2495 723
Reine
Unido(incluye 747| 9739y 10127] 12113 15794 16952| 18822 19s10f 20169 ss1s
canal
Suecia 1/ 2822fF 3010 2311 2483] 4071 384.7 7233] 13415 8433 2220
Aggﬁf;é’*ggﬁf 682 4 7001] 10391 8833 9752 9240f 12330 14371] 13636 4926
islandia 1.1 04 13 a9 2.9 20 18 0.9 2.1 03
Noruega 430 519 410 85.4 69 4 757 662 1306 148 1 263
Suiza 6383 6478 9968l siro] o028] sae3] 11850 13055] 12134 466 1
NICS 24780 31202 29521] 3.4886| 438400 a9769| e2162f 76275] oores| 43761
Corea  esa0| 1.2500] 10854 13752| 189948 20248 31178 40437| 38413] 17664
Taiwan 7a00| 108250 7e02| es2s| 147930 157650 1.6481f 2137e| sas72| 17211
Hong Kong 4378| 4605] 6638 s628) 47260 4332 4307 6431 5616 2244
Singapur 346.2 3572 462.7 8180 812.8 9425 1,019.7 802.7 1,388.5 664.2
JAPON 45152| 57770 49314| s55255| s4s00] 538330 s58592( 73982| 87063 41498
PANAMA 2077 1482 2330) 2873) 3534] 671 3200§ 4024 2024 1450
Ayt 4312 s418] 5576 79801 12033 17225] 20474§ 308320 43090| 22097
ISRAEL 149 1 885 572 886 1425 1554 § 21088 3512 297 116.1
RestodelMundo §| 2.6655] 33020] 31958) 45209 55325| 63444 66665] 89886 103155) 46341

Fuente:SE con datos de Banceo de México,

Nota 1; Las exportaciones incluyen fletes mas seguros y fas importaciones son valor aduanal.
Nota 2: Los dates incluyen cifras definitivas, temporales y maguila.

Nota 3: Las cifras por los procedimientos de elaboracion, estan sujetas a cambios ulteriores
1/ Estos paises pertenecen a la Unién Europea a partir de enero de 1995

2/ Este pais pertenaece a la ALADI a partir del 25 de agosto de 1999
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ANEXO VI IMPORTACIONES

IMPORTACIONES TOTALES DE MEXICO MILLONES DE DOLARES

T

TOTAL 65.366.5 | 79,345 9 || 72.453.1 | 89,468 8 | 109,808 2 | 125,373.1 | 141.974.8 | 174,457 8 | 168,396.4 | 67,8503
NORTEAMERICA [ 46.470.0 || 56,411.2 | 55,2028 | 69.279.7 | 83.970.3 | 955486 || 1082162 | 131.551.0 § 1180016 | 452137

[ Estados Unidos 45294.7.|! 54,7905 | 53,8285 | 67,5361 82,0022 1 93.258.4 || 105,267.3 | 127,534.4 | 113,766.8 { 43,408.1
Canada 1,1753| 1,620.8 13743 1.7436) 19680f 22002 29489] 40166} 42349] 18056
ALADI 21729| 25990f 14207 17550 23067 258900 28575 40175] 47434f 20407
Argentina 2520l 33270 1907{ 2996 236.2 2636 2117 247.4 4414 2563
Bolivia 16.2 19.1 51 8.0 103 7.0 78 13.4 140 92
Brasil 12008 1,2255] 5653) 6900 8693 | 10378 11289} 18029| 2101.3] 9198
Colombia sa0ll 1210 97.5 97 0 1242 1513 220.4 273.4 3444 1305
Chile 1304 ] 2301] 1543]| 1708 372.4 552 0 6835 8937 9750 F 4200
Ecuador 376 89.5 B8 7 62.0 513 701 59.9 752 1103 135
Paraguay 5.0 49 2.7 182 10.8 16 30 1.2 2.0 0.6
Pert 189.9) 210.9 97| 1167 141.6 1429 180.5 1767 - 1412 55.8
Uruguay 433 s 174 35.8 351 308 42.2 832 846 326
Venezuela 2269 2074| 2190} 2340 4212 3034 207 1 4224 5034f 1837
Cuba 2/ 71 1.8 6.2 22.8 342 28.4 26 28.0 25.7 9.9
CENTROAMERICA | 11924 1503 886 1722 201.8 2215 316.6 333.1 3597§ 1911
Beice 3.4 57 20 1.5 20 17 17 22 1.5 06
Costa Rica 218 276 15.6 576 77.4 87 4 191.4 180.1 184 2 117 .4
Ei Salvador 141 19.3 79 19.0 241 253 18.2 19.8 29.9 14.2
Guatemala 621 835 514 768 80.5 813 826 90.8 852 411
Handuras 6.3 3.6 36 5.1 64 12.1 80 13.3 17.4 6.0
Nicaragua 114 107 8.4 122 11.4 1386 14.3 28.9 314 1138
UNION EUROPEA | 7.798.7 9,058.2 5,732.2 7.740.6 9.917.3 11,689 3 12,742.8 14,7751 16,165.5 56,4950
fuomania Rep 28524| 31009] 26871) 31737] ac023f 45434l s50321] s7584] e0796] 24235
Austria 1/ 105.8 12104 875 1131 132 4 1918 1701 1768 2196 681
Bélgica 2750 3365 2100] 2388 3273 355 4 305.2 465.6 6305 2080
Dinamarca 1301 13069 709 707 96 4 1196 126.5 142.0 168.2 682
gzﬁz:‘l: Sf)E’“"“Ve 11553 13383] 6941{ 6205 g777) 12570 13218)] 14300f 18274 297
Finfandia 1/ 501 68.1 B35 846 10086 1220 1758 2.11.7 249.5 57.3
Francia 11052 | 1.528] 9792l 10190) 11824 414200{ 13937 14688] 1.5770) 6745
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Grecia 223 237 103 a7 17 2 85 159 298 227 142
Holanda 2a18| 2401| 2178| 2251 2519 3284] 3256] 3631 sro9| 2111
Ifanda(Eire) 151.3 1377 181.1 2391 2659 3085 3297 4036 550 9 2602
Ttalia saa9| 10214 7715| woeoql 13280| +.5811) 164941 18494] 21003fF ssas
Luxernburgo 37 102 80 8.5 16.4 166 10.0 17.3 170 7.4
Portuga 122 207 188] 215 34.1 438 522 s14] 1007] @ 326
Reino
Unido(incluye so3o| 7osef s5318] 6794 9153] t10ss2|| 11352 10913] 13440 5840
canal
Suecia 1/ 2653| 27718 20074 2288l 3543] s302| esos] 13180 sos1] 201s
ADSEOEB%"ERC?S’S.A 5307 | s304f 4143 a4z 6168 648 3 7770 8511 9069 3207
1slandia 01 0.1 09 086 20 1.4 09 0.4 17 03
Noruega 332 400l 247] 270 55.9 562 55.7 980 1425} 246
Suiza 497.3| a003| 3e87| 4ses| sssef ses7{| 7204f 7s27| 7e27f 2958
NICS 22016] 28150 24300] 25806 35826[ d41870| 531381 69113| 82359} 39457
Corea 9258 12088 oraz2f 11776| 18310 19513| =29840] 38548 38316F 16419
Taiwan 71744 10294| 7i62] eo09| 1.1365[ 156l 1.5568| 19943] 30153) 1.6406
Hong Kong 34320 2869| 1594] 1202 1894 2161 2528 45580 a8l 1733
Singapur 2151| 2000f 2802 3820 as8f 4930] s401 6063 | 1.1472] 4879
JAPON 39287| 47800 39521 41321 43336] 45370{ 50831) 6.4e57| s08s7) 38596
PANAMA s07| 245 8.9 66 192 16.0 256f 1196 452 104
vy 3864| 4097 5206) 7597 12474 151865] 19211 28798l 40273) 21484
ISRAEL 453 85.1 46.7 791 1121 137 4 1727 2985 257.7 1018
RESTODEL 16523| 23926) 19273 24781 35005 41724] 45484l 62574 7se7e| 34255

Fuente:SE ¢on datos de Banco de México.
Nota 1. Las exportaciones incluyen fletes mas segures vy las importaciones son valor aduanal
Nota 2: Los dates incluyen cifras definitivas, temporales y maguila.
Nota 3: Las ¢ifras por los procedimientos de elaboracién, estan sujetas a cambios uiteriores

1/ Estos paises pertenecen a la Unién Europea a partir de eners de 1995

2/ Este pais pertenece a ta ALADI a partir del 25 de agosto de 1999
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ANEXO VI EXPORTACIONES

EXPORTACIONES TOTALES DE MEXICO MILLONES DE DOLARES
PERIODO ANUAL /P ENERO—J UNI O

GO tQ

M
S

TOTAL 51,8320 | 60,8172 4 79,5406 || 96,0037 | 110,236.8 § 1174596 | 136,391.1

NORTEAMERICA | 44,419.5( 53,1279 68,2601 1 82,7480 | 96,340.9 § 104,442 9 | 122.784.2 § 151,038.6 || 143.366.0 4 58,385.0

Estados Unidos 42,8509 || 51.645.1 ) 66,2727 || 80,5740 f 94,1848 § 102,923 9 || 120,392.9 § 147,6856.5 | 140,296.5 § 57,758.0
Canada 15687 14828 198743 21720 2,156 1 15188 2,381.3 33531 3,0695¢ 11269

ALADI 1,687 1| 17726 32478) 3.7880 40226 32428 2,387 1 2,890.2 302891 11813
Argentina 282.9 2477 3123 5188 497.6 3845 256.1 288.7 243.7 414
Bolivia 17.1 134 241 304 3186 34.6 316 266 245 8.5
Brasil 2922 376.1 8002 878.6 703.0 5355 399.4 5172 585.0 198.7
Colombia 2388 3060 4535 4382 5133 4491 3676 451 8 5063 2394
Chile 1997 204.4 489.8 6887 8423 6250 366.4 431 4 374 4 1142
Ecuader 565 109.8 1160 120.8 1430 1232 68.9 108.0 127.8 599
Paraguay 12.6 10.5 2186 . 302 238 148 8.5 98 . 125 4.8
Perd : 942 110.4 178.9 2114 238.4 1956 178.1 2100 172.7 74.1
Uruguay 1795 46 8 76.7 115.6 891 83.8 589 108.0 107.0 47.0
Venezuela 228.0 1738 3796 423.6 675.0 546 1 436.2 5195 697.5 338.8
Cuba 2/ 955 173.8 3945 3307 285.4 250 4 214.4 2092 175.6 544

CENTROAMERICA 502.3 5602 721.9 889.0 147 0 1.321.1 1,296 9 1.410.9 1,480.1 593.4

=y

Bellca ‘ 268 27 4 223 332 330 377 379 468 360 134
Costa Rica 99.6 946 1419 1881 221.2 2821 250.5 2862 3382 1445
El Salvador 1130 12880 1477 1581 2142 2180 244.4 245.6 2743 1127
Guatemala 2038| 2183 3102{ 3e02 498.4 591 1 543.6 535 2 55070 2116
Honduras 385 70.0 68.7 569 1160 134.6 1561 203.8 180.4 79.4
Nicaragua 207 213 311 526 64.2 575 64.5 93.4 817 318

UNION EURCPEA §| 2,7886 | 280591 33535 35098 398786 3.8892 5,202.7 56101 533281 20131

ngma“‘a Rep 4304 3047 5154] e409 71870 11516] 20031% 15439 15041] 4755
Austria 1/ 437 104 128 100 158 105 108 17.0 196 65
Bélgica 2260| 2708| 4885| a4css] 3727 230.4 240.7 2270 378l 1452
Dinamarca 179 216 781 - 186 308 355 437 447 44 4 172
Espafa (Excluye

G 9177| ss7ol 79s9| osose 9390 7135 8224 15198) t2539] 5147
Finlandia 4/ 15 46 19 15 5.1 17 82 43 85 7.1
Francia - 4s62| 5178 <s3S| 4259 4209 401 4 288.8 3746 26| 1382
Grecia 56 5.0 8.4 89| 10.7 9.4 75 100 74 23
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Holanda 1932|1744 1771f 1918 2617 338.7 4877 439.0 5081 2066
Irlanda(Eire) 1210 111 7050 1461 1130 371 670 122 186.4 772
itatia 843 ge.1f 1973 1399 273.4 181.4 1703 222.0 2397 542
Luxemburge 0.1 03 29 28 27 62 59 80 1.7 108
Portugal 72.4 s00) 814 568 973 872 180.4 194 3 148.7 39.8
Reino
Unido(Incluye 2017] 2673] 4810f s319 6642 639.0 7470 869 8 6729 2074
canal
Suecia 1/ 16.8 239} 304 196 528 455 37 235 7.2 20.4
o é%‘éﬂggﬁ‘_“ 1B17] 1697] 6249 3992 3585 2756 4560 586 1 as68f 1719
Islandia 09 0.3 0.4 04 1.0 07 0.9 06 0.4 00
Noruega 9.8 19 16.3 38.3 135 17.4 105 327 56 1.6
Suiza 1409| 1575§ 608tf 3605 343.9 257 6 444.6 552.8 4507} 1703
NICS 2773| 3082 s130f 079 781.4 789.9 9025 7162 8437 4323
Corea 283 413 s12f 1976 683 7356 1538 188.9 309.8) 124.4
Taiwan 234 231 440 416 27 499 912 1436 1719 805
Hong Kong 946( 1735[ 5043§ 4336 283.1 217 1 177.8 187.3 1198 51.1
Singapur 131.1 673 17350 2351 387.2 449.4 4796 196.4 2422 1763
JAPON 6s64| 9970 o793f 13934) 11563 851.3 776 1 930.5 6206 190.0
PANAMA 1471|1237 22a1{ 2807 3343 3511 303.4 282 8 2471] 1346
gErN'“LB:;'S:UﬁR 448 422 370 383 459 1060 1263 203 6 2818 1516
ISRAEL 103.8 3.4 105 95 304 17.9 379 54.6 30.4 143
REN?JSD%EL 10133 9093 12684 20418) 203208 21720§ 21181§ 27313{| 274791 12086

Fuente:SE con dates de Banco de México.
Nota 1: Las exportaciones incluyen fletes mas segures y las importaciones son valor aduanal
Nota 2: Los datos incluyen cifras definitivas, temporales y maquila,
Nota 3: Las cifras por los procedimientos de efaboracién, estan sujetas a cambios ulteriores

1/ Estos paises pertenecen a la Unidn Europea a partir de enero de 1995

2/ Esto pais pertenece a la ALADI a partir del 25 de agosto de 1999
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ANEXO VIII ETAPAS DE LAS NEGOCIACIONES ENTRE MEXICO Y LA UE

lra ETAPA:

e Detalles del acuerdo

EXPLICACION DE LOS TERMINOS

Titulo Acuerdo comercial y de cooperacion entre la CEE y México.
Firma 15/07/1975, en Luxemburgo

Entrada en vigor 01/11/1975

Referencia ] O L 247 (23/09/1975)

e Detalles de las Ratificaciones
Partida Firma (*)} Notificacién Entrada en vigor (*)  Observaciones
CEE
Meéxico

2da ETAPA;

e Detalles del acuerdo

EXPLICACION DE LOS TERMINOS

Titulo Acuerdo Marco de cooperacién entre la CEE y México
Firma 25/04/91, en Luxemburgo

Entrada en vigor 01/11/91

Referencia J O L 340 (11/12/91)

¢ Detalles de las Ratificaciones
Partida Firma (*)  Notificacién . Entrada en vigor (*)  Observaciones
CEE 24/10/1991
Meéxico 30/09/1991
3*ETAPA:
o Detalles del acuerdo

EXPLICACION DE LOS TERMINOS

Titulo Declaracion conjunta solemne entre el Consejo de la Union Europea y la Comisién
Europea y México
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Firma 02/05/1995 en Paris
- Entrada en vigor
“Referencia J.O

e Detalles de las Ratificaciones
Partida Firma (*) Notificacion Entrada en vigor (*)  Observaciones
Comisidn
Consejo
Mexico
4* ETAPA:
e Detalles del acuerdo

EXPLICACION DE TERMINOS

Titulo Acuerdo Interino sobre el comercio y las medidas que lo acompafian
entre la CE y México
Firma 08/12/1997, en Bruselas

Entrada en vigor 01/07/1998
Referencia J.O.  C 356 (22/11/97)
L 226 (13/08/98)

e Detalles de las Ratificaciones
Partida Firma (*) Notificacion  Entrada en vigor (*)  Observaciones
CE 30/06/1998
Meéxico 29/05/1998
52 ETAPA;

¢ Detalles del acuerdo

EXPLICACION DE L.OS TERMINOS |

Titulo Acuerdo de Asociacion Economica, Concertacion Politica y
Cooperacién entre la CE y México

Firma 08/12/1997, en Bruselas

Entrada en vigor -~ 01/10/2000

Referencia J O. C 350 (19/11/97)

L 276 (28/10/00)

¢ Detalles de las Ratificaciones
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Entrada en

Partida Firma (%) Notificacién vigor (*) Observaciones
Austria 11/05/1999
Alemania 23/11/1999
Dinamarca 27/03/2000
Espafia 12/11/1998
ltalia 18/09/2000
irlanda 30/06/1999
Luxemburgo 19/05/2000
CE 28/09/2000
Francia 19/08/199%8
Reino Unido 21/10/1999
Grecia 19/11/1998
Bélgica 12/07/2000
México 24/07/2000
Paises Bajos 30/06/1999
Portugal 11/11/1998
Suecia 03/04/1998
Finiandia 09/04/1998
6 ETAPA:

s Detalles del acuerdo
EXPLICACION DE LOS TERMINOS
Titulo Acuerdo de Libre Comercio entre la UE y México

Firma 23/03/2000, en Lisboa

Entrada en vigor
Referencia J O

01/07/2000
C 350 (19/11/97)
L 276 (28/10/00)

Fuente: Consejo de la Unién Europea
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ANEXO IX EL BE], SU ROL Y SUS ACTIVIDADES

Su Rol:

El Banco Europeo de Inversion representa la institucién financiera de la UE y fue
fundada en 1958 con la misién de promover la integracidn de Europa. Sus
accionarios son los 15 Estados Miembros de la UE.

Sin espiritu de lucro, el BEI ofrece los financiamientos a largo plazo para proyectos
de inversion de capitales acordes con los objetivos de 1a UE

El BEI opera en estrecha colaboracion con los Estados Miembros y con las otras
instituciones comunitarias. En el seno de la UE, se financian proyectos para el
desarrollo equilibrado y la integracion europea. Hacia fuera de la UE se colabora en
el desarrollo permanente de numerosos paises del mundo en el marco comunitario
de politica y cooperacion exterior.

El BEI no se nutre del presupuesto comunitario: es una institucion financieramente
auténoma que detenta los grandes propésitos de una banca, captando los recursos
sobre los mercados de capital para luego aplicarlos a favor de proyectos de
inversion

El BEI a aumentado progresivamente el volumen de sus operaciones de tal manera
que llega a ser una institucién financiera multilateral mayor v el mejor organismo
no soberano que otorga préstamos a todo el mundo Sus préstamos en 1998 se
elevaron as 29 500 millones de euros ( 33 000 millones de USD ), del total, 4 400
millones fueron destinados a salir de la UE: Europa Central y Oriental, el
Mediterraneo, Africa, el Caribe vy el Pacifico, América Latina y Asia.

Actividades e Inversiones:

Al exterior de la UE, el BEI participd poniendo en marcha politicas de cooperacion
de ayuda y desarrollo acordes a los préstamos a largo plazo con un cargo sobre los
recursos propios, también de los financiamientos dependientes de las aportaciones
de capital de riesgo con un cargo sobre los recursos presupuestarios de los Estados
Miembros o de la UE

A este respecto, el BEL intervino:

¢ En los paises mediterraneos al servicio de objetivos de la Asociacidn Euro-
mediterranea en vista de la creacidn de una Unidn aduanera para el 2010.

¢ En los Estados de Aftica, el Caribe, y el Pacifico (ACP), en Afiica del Sur y en los
PTU

¢ En América Latina y en Asia financiando ciertos tipos de proyectos dotados de
interés comun para la Union y los paises considerados.
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¢ En los paises de la region de los Balcanes para contribuir a los objetivos del Pacto de
Estabilidad para ayudar a reconstruir la infraestructura de base y financiando los
proyectos de entrada regionai.

Después de la década de los afios 70, el BEI apoyo activamente las politicas de cooperacidn
aplicadas por la UE para relacionar a 150 paises en todo el mundo

Financiamiento de proyectos:

o FE] BEI opera en los paises de América Latina y Asia acorde a las autorizaciones de
su Consejo de Gobierno (compuesto por los ministros de finanzas de los Estados
Miembros) El mandato inicial que prevé la concesion de préstamos por un valor de
750 millones durante el Gltimo trienio en febrero de 1996 y enseguida un segundo
mandato de 275 millones en julic de 1997, y enseguida un tercero que contempla
900 millones para el periodo comprendido en febrero del 2000 En ese marco, el
nivel actual de acuerdos del Banco se eleva a mas de 400 millones de euros por afio.
Con estos datos, 34 proyectos fueron financiados en 20 paises signatarios de
acuerdos de cooperacion con la UE

* FEn el cuadro de abajo figuran los paises susceptibles actualmente de recibir
financiamiento por parte del BEL en América Latina y Asia (ALA})

ASIA
Brunei Bangtadesh
Indonesta China
Malasia India

Filipinas Mongolia
Singapour  Pakistan
Tailandia  Sri Lanka

Vietnam
GRUPO ASEAN
AMERICA LATINA
Bolivia Costa Rica Argentina  Chile
Colombia El Salvador Brasil Mexico
Ecuador Guatemala Paraguay  Panama
Peri Honduras Uruguay

Venezuela  Nicaragua

PACTO ANDINO MERCADO CE LA COMUNIDAD MERCOSUR
CENTROC AMERICANA

Tipos de proyectos:
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e FElI BEI financia los proyectos viables pertenecientes a los sectores de
infraestructura, industria, agro-industria, actividad minera, energia y turismo, todo
se consagra especialmente a la proteccion al medio ambiente

o Los intereses se establecen directamente con el BEI y sin formalidades particulares:
los demandantes de préstamos deben hacer referencia a los proyectos de inversion
bien definidos Los promotores deben ser sociedades (publicas o privadas)
constituidas de acuerdo a las leyes de los paises beneficiarios

s Los préstamos del BEI son exclusivamente aplicados a los elementos de actividad
fijo de la inversion considerada. Los proyectos de gran importancia (mas de 25
millones de euros) se financian sobre la base de préstamos individuales atribuidos al
promotor directamente o por la intermediacién del gobierno o de una institucion
financiera

Condiciones de los préstamos:

Durante el otorgamiento de un préstamo, se observan cinco elementos importantes:

e Latasa de interés: Los préstamos se hacen generalmente a interés fijo, el cual se fija
de acuerdo al interés en vigor a la fecha de la firma del contrato o mas
frecuentemente a la fecha de cada desembolso sucesivo Pero pueden ser también
efectuados a tasa variable, revisable o convertible

* La moneda: El BEI abre los créditos y efectia los desembolsos en una sola moneda
o una combinacién de monedas, segun la preferencia del prestatario y de sus
efectivos disponibles en tesorerfa Las monedas mas empleadas son el euro, el dolar
americano, el franco suizo y el yen japonés

e Los términos: El BEI acuerda préstamos a mediano y largo plazo donde el fin del
término dependerd de la naturaleza del proyecto, de la vida econdomica y de los
activos financiados: hasta 12 afios para los proyectos industriales y hasta 15 afios
para los proyectos de infraestructura, incluido el sector de la energia.

¢ La amortizacién: Una vez que el periodo de trabajo inicial termina, la amortizacion
se efectia normalmente en términos semestrales, en las mismas monedas vy
proporciones que dieron lugar al desembolso correspondiente.

o Las garantias: Las garantias son aportadas por los Estados donde se encuentra el

proyecto o bien (si se trata de proyectos del sector privado) por los bancos o

- empresas de primer orden El BEI permite dentro de lo posible complementarse con

la comunidad bancaria internacional, la que aporta sus servicios y experiencias en

financiar sociedades mientras que el BEI ofrece su experiencia en financiar
proyectos a largo plazo
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ANEXO X CUADRO DE LOS FINANCIAMIENTOS DE LOS PAISES DE AMERICA

América Latina
Brasil
Argentina
 México
Peni
Panama
Regional {Pacto Andino)
Regional (América Central)
Uruguay

Asia
Indonesia
Filipinas
Tailandia
Vietnam
Bangla Desh
China
Pakistan

Total

Total

1076
538
229
124

50
50
40
35
10

550
170
147
98
55
36
235
21

1627

239
55
109
74

288
70
72
70
55

21

527

LATINA Y DE ASIA DE 1996 A 2000

3186
171
45

50
50

51

25
26

368

Gestiones
de aguas y Industriay Préstamos
Energia Comunicaciones diversas

57

57

175
100
50

25

232

Servicios

330
253
17
50

10

36

36

3686

83

globales

134
59

40
35

134



ANEXO II:

LINEAMIENTOS
PRESUPUESTARIOS QUE SE
APLICAN EN MEXICO
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PRESUPUESTARIOS
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2.1 LINEAMIENTOS PRESUPUESTARIOS QUE SON DIRECTAE
INDIRECTAMENTE APLICADOS EN MEXICO
(sobre la base-del presupuesto 2000)

211 Lineamientos presupuestarios que son directamente
aplicados en México

B7-310: Cooperacién financiera y técnica con los paises en desarrollo de America Latina.
B7-310_A: Cooperacion financiera y Técnica con los paises en desarrollo de América
Latina (para la gestion administrativa)

B7-311: Cooperacién econdmica con los paises en desarrollo de América Latina

B7-311.A: Cooperacién econdmica con los paises en desarrollo de América Latina (para la
gestion administrativa).

B7-312: Ayuda a las poblaciones desarraigadas en los paises de América [.atina

B7-313: Acciones de readaptacion y de reconstruccion a favor de los paises en desarrollo
de América Latina

B7-313_A: Acciones de readaptacion y de reconstruccién a favor de los paises en
desarrollo de América Latina (para la gestion administrativa)

B7-872: Promocidén de la inversidn comunitaria en los paises en desarrollo de América
Latina, Asia, del Mediterraneo y en Aftica del Sur, en el marco de los acuerdos de
cooperacidn econémica y comercial

B7-872 A: Promocion de la inversion comunitaria en los paises en desarrollo de América
Latina, Asia, del Mediterraneo y en Africa del Sur, en el marco de los acuerdos de
cooperacion econdmica y comercial (para la gestidn administrativa)

212 Lineamientos presupuestarios que son indirectamente aplicados en México

AYUDA ALIMENTARIA Y HUMANITARIA

B7-200: Productos a movilizar en el titulo de la convencion relativa a la ayuda alimentaria.
B7-201: Otras ayudas en productos, acciones de apoyo, sistema de alerta y existencias
B7-202: Iransporte, distribucion, medidas de acompafiamiento y de control de la apertura
B7-202 A: Transporte, distribucion, medidas de acompafiamiento y de control de la
apertura (gastos para la gestién administrativa)

AYUDA HUMANITARIA

B7-210 : Ayuda a las poblaciones y ayuda alimentaria de urgencia a los paises en
desarrollo y otros terceros paises victimas de catastrofes o de crisis graves

B7-210 A_: Ayuda & ias poblaciones y ayuda alimentaria de urgencia a los paises en
desarrollo y otros terceros paises victimas de catastrofes o de crisis graves (gastos para la
gestion administrativa)

B7-219: Apoyo operacional y prevencion de catdstrofes
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"~ B7-6000: Participacién comunitaria a las acciones a favor de los paises en desarrollo
gjecutadas por las organizaciones gubernamentales

B7-6000_A. Participacidon comunitaria a las acciones a favor de los paises en desarrolio
ejecutadas por las organizaciones gubernamentales (no hay gastos para la gestion
administrativa)

B7-6200: Medio ambiente en los paises en desarrollo y bosques tropicales

B7-6200 A: Medio ambiente en los paises en desarrollo v bosques tropicales (gastos para
la gestion administrativa)

B7-701: Promocion y defensa de los derechos humanos y de las libertades fundamentales
B7-701 A: Promocién y defensa de los derechos humanos y de las libertades
fundamentales (gastos para la gestion administrativa)

B7-702: Apoyo al proceso de democratizacién y a la consolidacion del estado de derecho
B7-702 A: Apoyo al proceso de democratizacion v a la consolidacién del estado de
derecho (gastos para la gestion administrativa)

B7-703: Promocion de los derechos humanos y de la democratizacion, apoyo ala
prevencion de conflictos y restablecimiento de la paz civil

B7-703 A: Promocién de los derechos humanos v de la democratizacién, apoyo a la
prevenciéon de conflictos y restablecimiento de la paz civil (gastos para la gestion
administrativa)

B7-850: Relaciones comerciales exteriores y acceso a los mercados de los terceros paises
B7-850 A: Relaciones comerciales exteriores y acceso a los mercados de los terceros
paises (gastos para la gestion administrativa)

22 BASE JURIDICA DE LOS LINEAMIENTOS PRESUPUESTARIOS

221 Lista de reglamentos y decisiones

Afio 2000

Reglamento (CE) No 1880/2000 del Parlamento europec y del Consejo, del 17 de julio
del 2000

Aiflo 1999
Decision 2000/421/CE del Consejo, del 13 de junio de 1999

Alfto 1998
Reglamento (CE) No 2836/98 del Consejo del 22 de diciembre de 1998

Regiamento (CE) 2820/98 del Consejo, del 21 de diciembre 1998
Decision 98/552/CE del Consejo, del 24 de septiembre de 1998
Reglamento (CE) No 1659/98 del Consejo del 17 de julio de 1998

Afio 1997
Reglamento (CE) No 2046/97 del Consejo, del 6 de octubre de 1997
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Reglamento (CE) No 1484/97 del Consejo, del 22 de julio de 1997
Reglamento (CE) No 550/97 del Consejo, del 24 de marzo de 1997
Reglamento (CE) No 443/97 del Consejo, del 3 de marzo de 1997

Afio 1996
Reglamento (CE) No 2258/96 del Consejo del 22 de noviembre de 1996

Reglamento (CE) No 1292/96 del Consejo, del 27 de junio de 1996
Reglamehto (CE) No 1257/96 del Consejo, del 20 de junio de 1996

Afio 1995
Reglamento (CE) No 384/96 del Consejo del 22 de diciembre 19935

Alfio 1994
Reglamento {CE) No 3286/94 del Consejo, 22 de diciembre 1994

Afio 1992 '
Reglamento (CEE) No 443/92 del Consejo, del25 de febrero 1992

222 Propostciones de la Comision

Afo 2000
/* COM/2000/0055 final-COD 99/0020*/: Proposicion modificada del reglamento del
Parlamento Europeo v del Consejo, presentada por la Comisidn el 2 de febrero del 2000

/% COM/2000/0054 final-COD 99/0015*/: Proposicién modificada del reglamento del
Consejo presentada por la Comision el 9 de febrero del 2000

/¥ COM/99/076 final-COD 2000/0034*/: Proposicion de reglamento (CE) del Parlamento y
del Consejo del 31/01/2000

Afio 1999

/* COM/99/0443 final-COD 99/0194*/: Proposicion de reglamento del Parlamento
- Europeo y det Consejo del 15 de septiembre 1999
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223 Resoluciones del Parlamento

Afio 1999 :
Resolucion del Parlamento Europeo det 15 de enero de 1999

Afjo 1996

Resolucion del Parlamento Europeo det 18 de enero de 1996

Afig 1992
Resolucion del Parlamento Europeo del 14 de mayo de 1992

Resolucién del Parlamento Europeo del 14 de mayo de 1992
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Programa de Posgrado en Ciencias de la
Administracion

Oficio: PPCA/EG/2002

Asunto: Envic oficio de nombramiento de jurado de Maestria.

Coordinacidn

\m YERADAD Nacional
AVPNMA DI
RAEAITO

Ing. Leopoldo Silva Gutierrez

Director General de Administracién Escolar
de esta Universidad

Presente

At'n.: Biol Francisco Javier Incera Ugalde
Jefe de la Unidad de Administraciéon del Posgrado

Me permito hacer de su conocimiento, que el alumno Fernando Menache Varela,
presentara Examen General de Conocimientos dentro del Plan de Maestria en
Administracién (Negocios Internacionales), toda vez que ha concluido el Plan de
Estudios respectivo, por 10 que el Subcomité de Nombramientc de Jurado del
Programa, tuvo a bien designar el siguiente jurado:

Dr. Jorge Witker Velazquez Presidente
M.A. Victor Manuel Alfaro Jiménez Vocal

Dr. Sergio Javier Jasso Villazul Vocal

Dr. Juan Manuel Ortega Rigquelme Vocal

Dr. Hugo Rodas Morales Secretario
M.E. Maria de la Luz Martinez Carbajal Suplente
M. en F. Eduardo Menache Varela Suplente

Por su atencion le doy las gracias y aprovecho la oporfunidad para enviarle un
cordial saludo.

Atentamente
"Por mi raza hablara el espiritu"
Ciudad. Universitaria, D.F ., 27 de noviembre del 2002.

El Coordlnador del Pl;ograma

Dr. Serglo Jawer Jasso Villazul
M%
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