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INTRODUCCION

Las empresas y empresarios del mundo de hoy realizan transacciones
comerciales internacionales cotidianamente; este es un hecho que ha
crecido y se derivan actos juridicos de ello. El Derecho Internacional
Privado constituye el cuerpo doctrinario juridico que estudia dichos
actos, pues se hace necesario regir las relaciones entre particulares de
distinta nacionalidad o entre Estado y particulares de distinta

nacionalidad.

Este trabajo da cuenta del Derecho Empresarial Internacional, a partir de
sus antecedentes, sus actos caracteristicos y la forma en que influye en el

desarrollo de los actos mercantiles en México.

Ha surgido el interés del sustentante por realizar esta investigacion,
debido, a que las relaciones entre los Estados actualmente reciben gran

influencia del entorno comercial por una sociedad globalizada.

La nacionalidad, en términos de las transacciones comerciales, cada vez
se encuentra mas diluida y por ello es pertinente que el Derecho corra

paralelamente a la evolucion de estas formas de relacion social,



Es de notarse ahora la carencia de un legislador comuin a todos los paises
que establezca la normatividad comercial, figura que en tiempos pasados
no se considerd tan necesaria, aunque si se hace un anélisis, no hay que
olvidar que muchas guerras han ocurrido por esta ausencia de norma
internacional. Dicho vacio, hasta la fecha, ha sido sustituido por la

celebracion constante de tratados comerciales, cada vez mas incluyentes.

Urge entonces la adhesién a los Convenios Internacionales, como es el de
las Naciones Unidas sobre los Contratos de Compraventa Internacional
de Mercaderias, a fin de que su aplicacién permita asegurar el comercio

internacional.

Ciertamente, la preocupacion de los jurisconsultos por el tema es cada
vez mayor y en la medida en que son cuestionados por los representantes
de! Estado para dar forma y contexto juridico a los tratados
internacionales, deben desarrollar una mayor habilidad para concebir las
relaciones comerciales entre particulares de distintos paises y entre ellos
y Estados distintos del suyo, a partir de la experiencia previa en los actos

derivados de las transacciones comerciales.

En la medida en que se generalicen dichos acuerdos, tratados,
convenciones y demas concertaciones juridicas entre los paises, cada
Estado, habra de mantener sus facultades de intervencion en materia de
comercio exterior y sera su preocupacién constante la de perfeccionar

acuerdos y concurrir a convenciones que tiendan a Jograr mayor
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eficiencia en las transacciones, con la intencién de evitar los abusos entre

particulares, sea cual sea su nacionalidad,

Para llegar a una nocion clara de quienes son los actores juridicos en el
Derecho Empresarial Internacional, es necesario definir a la empresa.
Cualquiera que sea su definicion siempre incluird alguna nocién de
organizacion y los fines de lucro implicitos en su actividad. Las empresas
que participan en el mercado internacional, son mucho més competitivas
que las locales y por ello su organizacién ha de ser cambiante, enfocada a
competir. De alli que el Derecho que les acompafia, ha de tener el mismo

dinamismo,

Abordar la tematica del Derecho Empresarial Internacional, una vez
tomada en cuenta a su principal actora, l& empresa comercial
internacional, es el paso que hay que dar para tener una mejor
comprensién de como el ejercicio juridico puede llegar a influir la vida

econdmica de los Estados.

A su vez, lo que da vida al Derecho Empresarial Internacional, es el
concierto de relaciones comerciales internacionales que son a final de
cuentas reguladas por disposiciones juridicas que cada vez son mas

aceptadas y desarrolladas por las distintas convenciones internacionales.

Puede llegarse entonces a justificar la necesidad creciente de
disposiciones juridicas comerciales universales, que puedan y deban
acatarse por los distintos paises con el fin de establecer un plano de

seguridad y certeza para la marcha econémica mundial.
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La empresa internacional tiene que ser acotada, pues en la practica se ha
encontrado que transgrede su d&mbito de influencia meramente comercial,
hacia el contexto politico, lo cual afecta la vida comunitaria de las
naciones en donde opera. Esto se presenta a menudo con las empresas
trasnacionales, principalmente las de origen norteamericano, con lo que
se gesta en muchas ocasiones animadversién del pueblo contra los

capitales externos.

En Meéxico, ha ocurrido una transicién importante, de ser un pais con un
proteccionismo comercial a ser completamente de fronteras abiertas, Esto
ha implicado la insercion cada vez mayor en cuestiones juridicas de
comercio internacional, especialmente en lo tocante a la celebracién de
tratados comerciales, convenciones y acuerdos en materia comercial con

una buena cantidad de paises.

Existen bases juridicas fundamentales que permiten la celebracién de
acuerdos comerciales por parte del Estado Mexicano; éstas parten de la
misma Constitucion Politica, en su articulo 131. Es importante dar cuenta
de los ordenamientos juridicos que permiten estas concertaciones, pues
dichas facultades, al ser ejercida por el Poder Ejecutivo, afectan la vida
econdmica del pais. No hay duda de que los recientes tratados de libre
comercio firmados con vartas naciones de tres continentes, han resultado
ser factores de transformacion econémica — para bien o para mal —, en

Meéxico.

v




A partir de la Constitucion, surgen leyes que habran de intervenir en la
formalidad de los acuerdos comerciales, o en su defecto, habran de ser
afectadas por ellos, lo que trae como consecuencia la necesidad de

reformarlas.

El presente trabajo se divide en cuatro capitulos:

En el primero se hace un recorrido por el tema del Derecho Internacional
Privado, al considerar su funcion reguladora de las relaciones de los
individuos en el ambito internacional como punto de partida. Esta
conceptualizacion general abarca temas como el origen de esta rama del
derecho y la definicién de los sujetos a él, es decir, se establece una

tipologia de las empresas que concurren en el medio internacional.

En el segundo capitulo, ya se aborda la materia especifica del Derecho
Empresarial Internacional y sus caracteristicas, que surge como
consecuencia de la expansién econdmica de las empresas que han
transpuesto fronteras y se establecen algunos temas que permiten
visualizar la frascendencia de este conocimiento juridico, sobre todo en lo
que toca a la afectacion que se hace en paises subdesarrollados como

México.

Ya en el tercer capitulo, se realiza un abordaje mas especifico, en lo que
toca a los tratados internacionales, a partir de sus fuentes juridicas
- internas, que incluyen la Constitucion, la Ley de Comercio Exterior, Ley
del Impuesto General de Importacién y Exportacion, la Ley Aduanera, la

Ley de Inversion Extranjera, las Leyes Fiscales, asi como otras leyes



especiales relacionadas con el comercio exterior. También hace un
recorrido por los organismos que apoyan y fomentan el comercio
exterior, en donde se consideran las dependencias que el actual gobierno
federal tiene para cumplir sus metas en esta materia, lo cual es de
utilidad, pues permite ubicar cuales son las instancias gubernamentales

que participan en la regulacion del comercio exterior.

En el mismo capitulo, Se sefialan las fuentes juridicas externas, es decir,
las relativas a algunos Tratados y Convenciones Internacionales, como es
el Tratado de Libre Comercio de América del Norte, el Acuerdo
Comercial y de Concertacion Politica con la Unién Europea y la
Organizacién Mundial del Comercio. Se incluye también una tabla con
los :,tratados de libre comercio que México ha celebrado con otras

*" naciones de distintas latitudes.

Ya para el cuarto capitulo, se hace una revision de las contribuciones que
el Derecho Empresarial Internacional ha hecho en distintos 4mbitos, en
virtud de la influencia que la globalizacion ha tenido y la necesidad de
equilibrar las relaciones comerciales internacionales, por lo que la
influencia de esta rama del Derecho en el logro de la justicia social

internacional, se hace patente.

Asi también, se hacen consideraciones acerca del Derecho Internacional
en el Ambito Social y Cultural, algunos problemas derivados de la
globalizacion mundial, los aspectos educativos y la muy importante

problematica ambiental.
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Se realiza ademds una descripcion de la influencia del Derecho

Internacional en el desarrollo econémico y en la formacién de bloques.

Por Ultimo, se hace un recorrido por algunos de los tratados
internacionales en materia de comercio internacional, lo que da a conocer
cudles han sido las preocupaciones recientes de los Estados en esta

materia, por las que se han celebrado los acuerdos respectivos.

Se enumeran una serie de conclusiones, que son el resultado de la
investigacién juridica realizada, la cual ha permitido llegar a un
conocimiento general de la materia del Derecho Empresarial
Internacional, que puede significar una buena referencia y punto de

partida.

Como es de notarse, el objetivo general de la presente investigacion
juridica ha sido_ el revisar los temas fundamentales del Derecho

.. Empresarial Internacional y su influencia en México.

- La Hipotesis Juridica de la que se parte es de que es necesario contar con

una legislacion internacional en materia de comercio internacional,
El método que se empled ha sido el de la revision bibliogréfica, que ha

dado lugar a un andlisis y sintesis de la informacion recabada, para asi

Hlegar a ciertas conclusiones.
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CAPITULO PRIMERO

CONCEPTOS GENERALES

1.1. Concepto de Derecho Internacional Privado

El Derecho Internacional Privado fue una expresion utilizada en 1834 por
primera vez, su funcién era reglamentar las relaciones de los individuos en

el ambito internacional.

El Derecho Internacional Privado, rige las relaciones entre dos o mads
particulares de diferente nacionalidad y entre un particular y un gobierno de
diferentes nacionalidades. Originalmente este derecho podia contemplar las
relaciones entre individuos o entre individuos y gobiernos de distintas

entidades federativas en los paises federados, como es el caso de México.

En la actualidad el Derecho Internacional Privado debe de regular cualquier
tipo de relacion internacional entre particulares, e incluso cuando se trate de

relaciones en que los Estados actian como particulares.

La naturaleza de este derecho, es especial ya que es internacional respecto
de las relaciones con otros Estados, expresadas en una determinada

normatividad, siendo privado respecto a las relaciones entre particulares, la



gran diferencia entre el Derecho Internacional Publico y el Derecho
Internacional Privado radica, en que el primero regulara las relaciones

internacionales entre Estados y el segundo las que se dan entre particulares.

Una caracteristica importante de este tipo de Derecho es la falta de un
legislador internacional que pudiera unificar criterios en la regulacion, por
eso cada pais basa el Derecho Internacional Privado en su legislacion

nacional,

En Alemania e Italia este derecho comprende el estudio del conflicto de

leyes. En los paises anglosajones se identifica con el conflicto de leyes y
‘con'el de jurisdiccion, en Francia y México ademas de los conflictos de
: ",leyes y de _llll'lSdlcCIOIl abarca el de nacionalidad. La parte medular de este

i derecho en todas las teorias es el conflicto de leyes.

entes: son. de dos tipos nacionales e internacionales, hay algunos

: Vautores que consxderan que sélo existen las nacionales y otros que

consnderan que las internacionales son de suma importancia a continuacion

mencionaremos los dos tipos:

1. Nacionales: ley, jurisprudencia, doctrina y costumbre, es decir, se da
la existencia de fuentes ontoldgicas relativas a fendmenos sociales
formales, las derivadas de un proceso legislativo y las que se
consideran historicas, de acuerdo al desenvolvimiento social.

2, Internacionales: De la misma manera, hacen referencia a fendmenos
sociales y econdmicos, conteniendo tratados internacionales,

jurisprudencia, doctrina y costumbre. La primera de estas fuentes son

(8]



los tratados celebrados en materia de Derecho Internacional Privado,
la jurisprudencia es muy limitada ya que la Corte Internacional de
Justicia solo conoce de litigios entre los Estados, la doctrina a nivel
internacional ha tenido un desarrollo importante gracias a las
conferencias realizadas en la materia y a los institutos creados para su
estudio y la costumbre se ha afianzado a lo largo de la historia y ha

sido aceptada por la mayoria de paises.

Es de suma importancia conocer algunos conceptos que dan los estudiosos
de la materia para determinar la importancia del Derecho Internacional

Privado por lo cual mencionaremos algunos de ellos:

Luis Pérez Verdia sefiala: “Que Derecho Internacional Privado, es una
. modalndad del Derecho Internacional que tiene por objeto someter las

‘relaclones entre los individuos, a las reglas juridicas que convengan a su

l; con_yunto de principios que definen el derecho de los

XIranjeros ¥ la competencia respectiva de las diferentes legislaciones en lo

» 1

ue concneme a las relaciones internacionales de orden privado”.

osé vAlgaré'seﬁala: “Derecho Internacional Privado es el conjunto de

rincipios positivos o filoséficos, que regulan las relaciones juridicas,

‘c‘ivlles'y"penales de los individuos sujetos a diversas leyes, estableciendo

n-

ual de estas debe de resolver el conflicto

! Pércz Verdia, Luis: Tratado Elemental de Derccho Internacional Privado, Guadalajara México, 1908,

P2

Escalante Ignacio, Lecciones de Derecho Internacional Privado, 1899, p.7




"Foelix define al Derecho Internacional Privado como “el conjunto de reglas
" seglin las cuales se juzgan los conflictos entre el derecho privado de las
diferentes naciones, se compone de reglas civiles o criminales que se

aplican en un Estado extranjero”. g

Antonio Sanchez de Bustamante sefiala: “Es el conjunto de principios que
determinan los limites en el espacio de la competencia legislativa de los
Estados, cuando ha de aplicarse a relaciones juridicas que pueden estar

sometidas a més de una legislacion™.*

Para Rafael Conde y Luque es “aquella parte de la enciclopedia juridica
cuyo objeto es constituir la personalidad juridica del extranjero, atribuirle

derechos c1v1les y determmar la Iey que debe de regir estos derechos”.®

Franclsco 1. Zavala propone que “es el conjunto de reglas que sirven para
- » 6

' decxdlr los conﬂlctos entre leglslacxones de diversos Estados”.

Enriqﬁe Mb fioz Ivieéﬁy,‘ Julio Camey Herrera y Carlos Hall Lloreda hacen

la sxgunente defmlcmn. “Que es el conjunto de principios que determinan

: v,los llmnesw,de a: ompetencxa legislativa de los Estados, cuando ha de

aphcarse a las relaciones de la vida real que pueden estar sometidas a mds

de una legislacién estatal”.”

* Tratado de Derecho Internacional Privade, 3* edicién, Madrid. 1860, Tomo I, p. 1 y2
4 Derecho internacional Privada, Tomo |, 3* edicién, La Habana, 1943, p. 1

¢ Oficios de Derecho Internacional Privado, Madrid, 1901, p.]

¢ Derecho Internacional Privado, México, 1898, p. 7

" Elementos de Derecho Internacionsl Privado, Guadalajara, México, 1886, p. 9




Nermer Goldschmidt establece que “es el conjunto de soluciones de los
casos jusprivatistas con los elementos extranjeros, basados en el respeto a
dichos elementos, ensefia las reglas y elementos para alcanzar las

soluciones y resolver conflictos”.

Andrés Bello sefiala; “Es el conjunto de reglas para dirimir los conflictos de

leyes”

Nussbaum afirma que es “la parte del derecho privado vinculado con las

relaciones con el extranjero®.'’

Pillet lo describe como “la ciencia que tiene por objeto la reglamentacion

juridica de las relaciones internacionales de cardcter privado™,"

Carlos Arrellano Garcia lo concibe como “el conjunto de normas juridicas
de derecho publico que tiene por objeto determinar la norma juridica
aplicable en los casos de vigencia simultanea de normas juridicas de mas de

un Estado que pretendan regir una situacién concreta”."”?

Para José Francisco Contreras Vaca sefiala es “el conjunto de normas
juridicas nacionales y supranacionales del derecho publico que tienen por
objeto solucionar una controversia de caracter interestatal o internacional

mediante la eleccion del juez competente para dirimirla, de la ley aplicable

! GOLDSCHMIDT: Sistema_de_Filosofia_dc] Derecho_Internacional Privade, Tomo 1, Ediciones
Juridicas, Europa-América, 2* edicion, Buenos Aires, 1952, p. 29
?NUSSBAUM Derecho Internacional Privado-Parte General, 2* edicién, Ed. Juridica de Chile, 1956,

P' 13

® Ibidem, p. 14.

" Ibidem, p. 16.

12 ARELLANO Garcla, Carlos, Derecho Internacional Priyade, Ed. Pomia, 12° edicion, p. 11




al fondo del asunto o la aplicacién de la norma que especificamente dard
una solucion directa a la controversia, en caso de que existan derechos de

~mas de un Estado y que concurran en una situacién concreta”,"?

El Derecho Internacional Privado es de suma importancia ya que regula las
relaciones internacionales entre los particulares de diversas naciones y con
la apertura y globalizacién econdmica que existe en nuestros dias, es
necesario que las relaciones de todo tipo sean reguladas en materia
internacional, para que los conflictos o controversias referentes a esas
relaciones se resuelvan en todo el mundo de una manera homogénea. En la
actualidad se logra esta homogeneidad con base en diversos tratados
internacionales y en los estudios realizados por los expertos en la materia,

lo que se pretende hacer es codificar este derecho.

1.2. Tipologia de Empresas.

Una vez definido el Derecho Internacional Privado, podemos realizar una
descripcion de uno los sujetos de relacion juridica, es decir, de la empresa.
Existen diversos tipos de empresa que se analizaran en este apartado, pero
es importante partir de lo que es una empresa, por lo cual se tratard de

definirla,

"CONTRERAS BACA, Francisco José, Derecho Internacionsl Privado-Parte General, Ed. Harla, 2
~edicion, pd L




“Empresa procede del latin inprehensa que quiere decir cogida o tomada, en
el aspecto juridico se refiere a caudal o conjunto de bienes de una persona o

comunidad, que se establece para realizar un negocio.”'

En materia econémica a la empresa se le considera como: “ La célula del
sistema economico capitalista, es la unidad basica de produccién.
Representa un tipo de organizacién que se dedica a cualquiera de las
actividades econdmicas fundamentales en algunas de las ramas productivas

de los sectores econdmicos.”"

.

- Otro concepto en materia econdémica define a la empresa como: “Unidad

conceptual de analisis a la que se supone capaz de transformar un conjunto

msum s (consnstentes en materia prima, mano de obra, capital e

mformacnén sobre mercados y tecnologia) en un conjunto de productos que

S ;,toman forma (e bienes y servicios destinados al consumo, ya sea de otra

empresa 0 mdmduos” 16

"",Cesar Ca]vo Langarlca define a la empresa como: YAsociacién de varias
personas para la realizacion de negocios, concurriendo cominmente en los
gastos y a la utilidad que reparten, los factores que intervienen en ella son,
el capital, el trabajo y el propésito de lucro. Se dice que hay empresa,
cuando una sola persona persigue el propésito de lucro y para el efecto

combina capital y trabajo.”"”

" Instituto de Investigaciones Juridicas _Diccionario Juridico Mexicano, Ed. Porrua, 4ta edicion, P
1262
' Rojas Garcla, Antonio, Tratado de Economia Industrial, México, UNAM, 1964, p. 13
1 " Méndez Morales, José, Economin v ls Empresa, México. Mc Graw Hill, 1* edicidn, 1989, p. §
" Calvo Langerica, Cesar, Diccionario Practico Empresarial, ED. PAC, México, p. 142




El Instltuto Mexicano de Contadores Publicos sefiala que la empresa es: *

Una: umdad identificable que realiza actividades econdmicas, constituida

S po; qombmaclones de recursos humanos, naturales y capital, coordinados
*_por una autoridad que toma decisiones encaminadas a la consecucion de los

‘fines para los que fue creada,”"®

- Otra definicion pertinente es la que considera a la empresa también como:

““una organizacién que coordina diversos factores econdmicos dirigidos ya a

a produccidn, ya al intercambio de bienes o servicios para el mercado.”’?

n roposnos de lucro.”

Al referirse a.la'empresa también se utiliza el término establecimiento, que
“Conjunto de bienes reunidos y organizados para el
ejercicio del comerclo esta integrado por bienes de toda especie, corporales

corporales, muebles e inmuebles. En particular pueden citarse las

mercanclas el dmero, los derechos y los créditos, patentes, marcas, nombre

comercial y. un’bien intangible por excelencia, pero de gran importancia

. !* Instituto Mexicano de Contadores Piiblicos, Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados, 10
.- ma, edicién, México, 19995, p. |
o "% Soto Alvarez Clemente, Prontuario de Derecho Mercantil, ED. Limusa, México, 1996, p. 39
» Bnrrem Graf. Jorge, instituciones de Derecho M il. ED Porrita, 2da edicién, México, 1991,p. 81




econdmica, el aviamiento que es la aptitud que todos esos bienes reunidos

»n2l

: tienen para producir utilidades.

A partir de estas definiciones podemos determinar que la empresa es una
unidad econdmica que conjunta los elementos humanos y materiales, junto
con diversas técnicas y procesos de produccion, para transformar la materia
prima en productos de consumo o servicios que satisfagan las necesidades

de la sociedad.
Los elementos de la empresa son:
1. El empresario.- es una persona juridica individual o colectiva, que

organiza la empresa y la maneja de tal manera que puede obtener un

lcro o utilidades.

=2, ‘Pammoini_c').-_ son un conjunto de elementos corporeos e incorpdreos,
»den o Ae‘]os primeros se encuentran, bienes muebles, enseres,
ot 'rriérg:a\v\ncias, y materias primas, en los segundos se encuentran la
' _"_élientpla, el avio, el derecho al arrendamiento, la propiedad industrial

y los derechos de autor.

3. El trabajo.- Es la aportacion humana en beneficio de la empresa y

debe de estar protegido por un contrato de trabajo.

25010 Alvarez, op. cit. Pdg. 8.




La empresa esta regulada en México por diversos ordenamientos por lo cual
es adecuado ubicar su marco juridico. En materia mercantil la empresa se
comprende como un concepto de suma importancia ya que es a través de

ella que el comerciante realiza sus actividades.

En el Cédigo de Comercio se regula a la empresa en e] articulo 75 en 7 de
sus 23 fracciones, en donde sefiala que se reputaran como actos de
comercio: empresas de abastecimientos y suministros, de construcciones,
trabajos publicos y privados, de fabricas y manufactureras, de turismo, de

transporte de personas, de comisiones, entre otras.

La Constltucmn, en el articulo 26 sefiala que el fomento del crecimiento
economlco se l]evara a cabo a través de la empresa, también los articulos 27

y 28 menclonan a'la empresa.

En el Derecho_Civil también se regula a la empresa. El Cédigo Civil se

‘ ,~‘,réﬁ;’e"r el en -:laireSponsabiIidad civil extracontractual, en el Cédigo de

‘ Procedxmlentos Clvﬂes del Distrito Federal y de la Federacion se regula

cuando se refiere al embargo o secuestro de la empresa o negociacion

mercanul para garantizar las obligaciones.

"El Cédigo Fiscal de la Federacion, reguia en su articulo 16 los diferentes
tipos de actividades empresariales que son: comerciales, industriales,
agricolas, ganaderas, pesqueras y silvicolas. Y define fiscalmente a la
empresa como: “persona fisica 0 moral que realiza las actividades a que se
refiere a este articulo, ya sea directamente, a través de fideicomisos, o por

conducto de terceros.”



En la Ley Federal del Trabajo se regula en el articulo 386, el contrato
colectivo de trabajo que se define como: “El convenio celebrado entre uno o
varios sindicatos de trabajadores y uno o varios de patrones, o uno o varios
sindicatos de patrones, con objeto de establecer las condiciones segin las
cuales debe de prestarse el trabajo en una o mds empresas o
establecimientos”. En la ley mencionada se regularan las relaciones entre
dos de los elementos de la empresa el empresario como patrén y los

trabajadores que aportan el trabajo.

En la actualidad la empresa tiene la funcion de satisfacer los problemas
econdmicos bdsicos de la sociedad utilizan técnicas y recursos para
producir bienes o servicios. Otra de las disciplinas que esté ligada con la
empresa es la microeconomia o la economia de la empresa, que es el

estudio de la gmprésaiy del consumidor,

Exxsten dlversos tipos de empresas y se pueden clasificar segiin su tamaio,

: sector economxco, magmtud de recursos econdmicos, volumen de ventas

,‘anuales area: de operacxones, pudiendo ser local, regional, nacional o

: mtemacxona
Micro Empresa

’,_La MICI‘O Empresa se identifica por el nimero de sus trabajadores y el de

sus mgresos y se define como “La unidad que tiene de 1 a 15 trabajadores e



ingresos anuales menores a 110 veces anualizado el Salarioc Minimo

General que corresponde al Distrito Federal,*?

Sus ventas anuales netas no rebasan el millon de pesos, es la célula primaria
de la economia en nuestro pais y en los Gltimos afios ha tenido grandes
problemas gracias a la inestabilidad de nuestra moneda, sus caracteristicas

son las siguientes:

- Organizacién de tipo familiar y administracién empirica del

propietario, quien usualmente proporciona el capital.

- Sumercado es local y pequefio

- Minima o nula automatizacién

- Minimo . o nulo acceso a fuentes o sistemas de crédito o

financiamiento.
. . »
- Fiscalmente se consideran Causantes menores

- Son unidades productivas capaces de participar como agentes

dindmicos en la modernizacién economica.

2 INSTITUTO MEXICANO DE CONTADORES PUBLICOS, Op. cit., p. 8.
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1.2.2. Pequefia empresa

Es aquella que ocupa de 16 a 100 personas y el valor de sus ventas netas

anuales no sobrepasan el equivalente a 9 millones de pesos.
Sus caracteristicas son:
- Organizacion y administracién empirica de uno o dos propietarios,
quienes establecen una sociedad y aportan el capital, como se puede

observar estas empresas ya se constituyen como una sociedad.

- Su mercado normalmente es regional, pero algunas veces puede ser

mas amplio e incluso exportar sus mercancia

- Existe cierta automatizacion, pero se basa mas en el trabajo que en el

S capital.

- Genera trabajos y servicios en los estratos de la poblacién donde es

mas urgente.

- Oftrecen oportunidades de empleo femenino y para la juventud, se

desarrollan en pequefios centros urbanos.

- Es este tipo de empresa a la que le prestan més atencion los

programas de apoyo financiero gubernamental.



- El gobierno facilita créditos y subsidios mediante programas

especificos,

- Produce parte importante de la alimentacion, ya que el procesamiento
industrial de alimentos basicos, esta en manos de este pequeia

empresa.

1.2.3. Mediana empresa

Son las empresas que ocupan desde 101 trabajadores hasta 250, sus ventas

anuales son de hasta 20 millones de pesos, y sus caracteristicas son las

siguientes;

- Su organizacién y administracion es encargada a profesionales

especializados, pues ahora el capital es aportado por varios socios y
constituyen una sociedad mas grande.

- Sumercado es regional, nacional e internacional.

- - Utilizan mayores niveles de automatizacion en maquinaria y equipos

de comunicacién. -

- P‘ue‘den ostef;er con facilidad diversos tipos de crédito y

financiamiento en nuestro pais.



- Fiscalmente no tienen muchas ventajas, ya que al incrementar sus

ingresos tributan el 35% de estos.
1.2.4. Gran Empresa
Son aquellas que emplean mis de 250 trabajadores, sus ganancias netas
anuales superan Jos 20 millones de pesos, y sus caracteristicas son las

siguientes:

- Su organizacién y administracién estdn a cargo de personas

profesionales especializadas, y con gran preparacion.

- Se asocian fuertes grupos industriales y comerciales, ya no es nada

mas una sociedad de varios socios

- Dominan el mercado interno, y en algunos casos el externo, cuando

se trata de fuertes grupos.

- Altos niveles de automatizacion y tecnologia de punta.

- Cuentan con amplias facilidades para obtener planes de crédito o
financiamiento tanto en el mercado nacional como en el mercado

internacional.

- TFiscalmente tendran que contribuir conforme a sus ingresos y el

gobierno no les da ventajas en ese aspecto.



1.2.5. Empresa Multinacional.

“Son entes juridicos y organizativos que nacen a resultas de la asociacién
contractual de centros publicos yfo privados de decision y accién
correspondientes a distintos paises o sistemas. En virtud de esta asociacién
realizan al servicio de intereses y fines comunes, una serie de aportaciones
especiales en condiciones definidas, y a fin de alcanzar ciertos objetivos,
mediante actividades compartidas y compatibilizadas, y a través de

. .y e 2.
unidades de produccién y de servicios.”™

Las empresas multinacionales pueden ser de cuatro tipos:

1. Exclusivamente privadas.- su capital o patrimonio es totalmente de

caracter privado.

2. Empresas privadas pero ligadas  contractualmente con
administraciones piiblicas.- son las concesionarias de servicios

publicos de caracter internacional.

3. Empresas mixtas.- son en las que existen miembros de caricter

publico y caracter privado.

4, Empresas intergubernamentales.- formadas unicamente por Estados o

empresas publicas.

¥ DOVETTA, Guadagnini, Diccionario de Administracién v Ciencias Afines, Ed. Limusa, México, p.
67.
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Las caracteristicas de este tipo de empresa son las siguientes:

- Realizan inversiones o ventas en dos o mas paises, y mas de la mitad

de sus utilidades las perciben de ingresos internacionales.
- Su actividad empresarial es con fines de Jucro.

- Debe disponer de un gran niimero de recursos, tanto humanos como

materiales para poder lograr sus objetivos.

- Sus planes y programas son proyectados a largo plazo.
- Esta totalmente automatizada y también cuenta con tecnologia de

punta.

- Su tributacién es conforme a las legislaciones de los paises en que se
encuentra y con base en los tratados internacionales celebrados en

materia fiscal,

- Son grandes imperios privados que escapan al control de las

autoridades.

- Tienen planes estratégicos y pricticos para obtener de sus actividades

la mayor ganancia posible.




CAPITULO SEGUNDO

DERECHO EMPRESARIAL INTERNACIONAL

El Derecho Empresarial Internacional es una rama del derecho
relativamente nueva, ya que con la expansién economica de las empresas
trasnacionales que han ido mas alld de las fronteras de sus paises de
origen, a causa de la dinamica propia de sus actividades y operaciones
industriales, comerciales y de servicios, se necesita un conjunto de
normas juridicas que regule esta clase de establecimientos y, por ello,
dentro de este capitulo se explicard la naturaleza, caracteristicas y

funcionamiento de la materia en el mundo moderno actual.

Hay que decir primero que existen fuentes del Derecho Internacional
. Privado provenientes de las transacciones comerciales internacionales,

_que se traducen en contratos y dan vida a esta rama del Derecho.

. Las empresas internacionales, tienen su origen al iniciarse los progresos

- 'de la técnica, el crecimiento y la concentracion de los grandes capitales,

L .- Actualmente, tales empresas han surgido en todos los continentes, y, en

-~ especial, en los paises altamente desarrollados; algunas son apoyadas por



sus gobiernos, lo que obviamente aumenta su dominio y poderio

econdmico que a su vez incrementa el poder politico.

Estas grandes empresas operan en la mayoria de los casos en forma
monopolica, que va desde simples acuerdos a corto plazo, sobre precios
de venta, hasta formas de operacion mas complejas, que reciben, entre

otros, los nombres de #rusts, consorcios y holding,

El Derecho Empresarial Internacional juega un papel muy importante, ya
que por una parte, con las fusiones de los capitales industriales,
- comerciales y en algunos casos financieros y bancarios y, por la otra, la
apertura comercial que tiene como proposito fundamental la expansién
optima del comercio y la utilizacion mas eficiente de los recursos
productivos de los paises, plantea la imperiosa necesidad de una
legislacion homogénea que regule las actividades de esta clase de

empresas,

Las formas que adoptan las empresas a nivel internacional son por demds
complejas y asi lo sefialan los autores que se han dedicado a estudiarlas a
nivel internacional; algunos autores las llaman unidades
multiterritoriales, empresas mundiales, empresas plurinacionales,
empresas transnacionales, firmas internacionales,  corporaciones
multinacionales, sociedades multinacionales y empresas internacionales,
entre otras. En México se les ha denominado entidades econdmicas
extranjeras sin personalidad juridica (Art. 2 fracc. Il de la Ley de

Inversion Extranjera).




En el Congreso de Comercio de Estambul en 1969 se defini a la
empresa internacional como: “La empresa en que las operaciones
internacionales se consolidan en una oficina de inversiones nacionales
que forma parte de la jerarquia al nivel de la divisién, y que en materia
de politica estd dispuesta a tomar en cuenta todas las estrategias posibles

para la penetracion de mercados extranjeros”.

2.1. Negocios internacionales.

Los negocios internacionales no son otra cosa que comerciar con el
exterior productos y servicios que las empresas fabrican o prestan en el
interior de sus paises, en la actualidad algunos Estados de Europa
Occidental, Asia y Norteamérica obtienen flujos de capital a través de
este tipo de operaciones comerciales. Los grandes empresarios necesitan
~invertir muchas veces en el extranjero para obtener materias primas,
algunas empresas para realizar este tipo de negocios internacionales,
tienen una divisién internacional, es decir, una parte administrativa de las

empresas que se encargan de realizar los negocios en el extranjero.

La importancia de los negocios internacionales esta en la generacion de
empleos, flujo de tecnologia a otros paises y ganancias economicas que
regresan a los paises donde se originan las inversiones. En la actualidad

no sblo se realizan estas transacciones simplemente con productos o

! PANTOJA Vicente L., Las nuevas potestades econémicas, 1°. Edicion, Editorial Tecnos, Madrid
1986, p. 121,




“servicios, sino que también desde hace algiin tiempo se realizan a partir

de flujos de capital, es decir a partir de la especulacién.

Es de notarse también la situacion de las empresas maquiladoras que
como en el caso de México, tienen una gran injerencia en la economia.
Este tipo de empresas funcionan a partir de un régimen temporal de
importacién de mercancias para su transformacién y exportacion, lo cual

constituye una forma especial de inversion extranjera.

Estas actividades econdmicas enfrentan grandes problemas, uno de ellos
es el proteccionismo contra la competencia exterior y que establecen
algunos gobiernos con respecto a su industria nacional, y aunque en la
actualidad esta situacion tiende a desaparecer; hay algunos paises que
todavia imponen controles al comercio internacional como aranceles
contingentes o cuotas compensatorias sobre algiin producto sensible a la
inversion extranjera en su economia.
¥

Otro problema con la apertura econdmica manifiesta, es el nacionalismo,
ya que al empezar a homogeneizarse el uso de una moneda debido a la
formacién de bloques econdémicos comunes, como es el caso de la
Comunidad Econdémica Europea y la dolarizacién de algunas economias
emergentes como Argentina, México, Periy y Ecuador, en el sentido de
que muchas de las operaciones comerciales se encuentran tasadas en la
moneda norteamericana, resurge la ideologia nacionalista, lo cual trae
problemas, que incluso llegan a significarse como brotes de violencia

social.
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Con la caida de algunas barreras comerciales que terminaron con
regimenes arancelarios proteccionistas, se han abierto grandes rutas de
libre comercio, a causa de la celebracion de tratados comerciales dentro
de los que se encuentra el celebrado por nuestro pais con los paises de
América del Norte (Canadé y Estados Unidos); con el Mercado Comn

Europeo; con Israel, ycon los paises centro y sudamericanos.

Estos negocios interacionales necesitan normas para regular la
actuacion tanto de las empresas que los realizan, como la de los
comerciantes. Algunas de estas reglas se encuentran en los tratados
celebrados por los distintos paises, pero seria de gran utilidad una
legislacion homogénea en este aspecto, como con anterioridad se habia
mencionado. Se da entonces la carencia de regulacion juridica
internacional apropiada y congruente con los momentos de globalizacién

econdmica que se viven,

2.2, Lex Mercatoria

La necesidad de una legislacion adecuada dio lugar a la Lex Mercatoria,
que se define como: “Un conjunto de normas auténomas y vigentes para
el comercio internacional -y que son comunmente aplicadas por los
comerciantes en el entendido de que se traten de regulae iuris (normas de
derecho) o al menos que los otros comerciantes se comporten bajo las

mismas reglas”?

2 FOJNZYLBER Femando, Las Empresas Transnacionales, I*. Edicion, Fondo de Culura
Econémica, México, 1976, p. 37.
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La liga entre comerciantes internacionales da lugar a un contrato y éste
serd internacional cuando tenga puntos de contacto entre una 0 mas
naciones, aplicindose normalmente la lex fori, es decir, la Ley del lugar
donde se celebré o bien que las partes se sometan a una legislacion y

jurisdiccion convenida entre ellos,

Los contratos internacionales muchas veces estan regidos por los usos
internacionales, un claro ejemplo son los llamadas Incoterms, que son
usos comunes en materia de comercio internacional. En Roma el Instituto
para la Unificacién del Derecho, UNIDROIT, en 1993 realizo un
proyecto de cddigo para unificar este tipo de usos mercantiles y regular
los contratos a nivel internacional por medio de una legislacion adecuada
y homogeénea; con base en los principios de buena fe y lealtad en los
negocios, la autonomia de la voluntad de las partes y a la cooperacion,
entre otros. Es importante sefialar que algunos autores niegan la
existencia de estos contratos mercantiles internacionales al no haber una
legislacién que los regule como tales; sin embargo, la existencia de
tratados internacionales subsana esta situacién, como se verd mas

adelante,

2.3. Fundamentos del Derecho Empresarial Internacional.

Las empresas internacionales en los iiltimos tiempos son las responsables
del comercio y negocios mundiales, del flujo de recursos financieros y la

transferencia de tecnologia. Es de suma importancia lograr sobre este tipo

de empresas un control juridico-administrativo, por lo tanto una
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definicion de Derecho Empresarial Internacional quedaria referida a:
“Un sistema juridico estructural, un conjunto de normas juridicas
internacionales destinadas a regular la accién global (juridica,
econdmica, politica y cultural) de las empresas y conglomerados

transnacionales™.

En la actualidad, la empresa internacional es la célula basica de la
economia mundial, aunque tiene graves problemas en el mundo juridico
actual; algunos de ellos son: la monopolizacion del mercado, las practicas
corruptas y el abuso hacia los trabajadores. Incluso algunos juristas han
tratado de darle forma y tipificar el delito empresarial, el dolo

corporativo e incluso el delito transnacional.

" 2.3:1.Reconocimiento del Derecho Empresarial en América Latina.

v Cabe;re_alizar un andlisis comparativo acerca de esta rama del Derecho en
Américér Latina, para asi establecer una relacién posterior con aquellas
diéposiciones juridicas que en México ubican a la actuacién de las
personas morales extranjeras como principal eje del derecho empresarial

internacional.

- Los primeros treinta afios del siglo XX tuvieron en lo general gobiernos
‘populistas, . caracterizindose como una época de caudillos militares,
“donde se dio el inicio de los procesos de industrializacion, la

conformacion de la burocracia y la clase media, el Estado

3 MOLLER Dfaz, Luis: Revista_de Critica Juridica , Ao 2, No. 3, México, 1985, p. 22.




intervencionista, la urbanizacién y modernizacién cultural, asi como
otros procesos socioecondmicos que dieron lugar a una estructura
economica formal. Durante este tiempo, las empresas de cardcter

internacional, irrumpieron en la economia de estos paises.

Uno de los primeros esfuerzos para lograr la regulacion internacional de
estas empresas, y que se¢ toma en este trabajo para ejemplificar la
preocupacion existente en todas las latitudes, por lograr una conducta
comercial internacional proba, es el Cddigo de Conducta que en
Sudamérica promulgé el Grupo Andino; el cual pone énfasis en acotar el

flujo de capitales extranjeros y la transferencia de tecnologfa.

Por Cédigo de Conducta se comprende un conjunto de reglas pero no es
un cuerpo determinado, estructurado y elaborado de una manera
sistematica. Un coédigo seria el instrumento juridico capaz de poder
controlar a las empresas internacionales, ya que reglamentaria su
funcionamiento y comportamiento en el extranjero. Lo importante de este
codigo es que regule a la filial en el extranjero y a la matriz y tenga la

obligatoriedad necesaria bajo una consecuente coercién.

En 1972 se realiz6 en la Conferencia de las Naciones Unidas sobre el
Comercio y Desarrollo, el primer Codigo de Conducta relativo a aspectos
maritimos, después un Codigo de Conducta para la transferencia de
tecnologia y posteriormente lo que llama la atencién de estas
conferencias es un Codigo de Conducta para las empresas

internacionales.



Este Cédigo fue realizado con el fin de:

~ Impedir a las empresas intervenir en los casos internos de los
paises donde estas operen y colaborar con regimenes racistas y
administraciones coloniales o violatorias de los derechos

humanos.

~ Reglamentar sus actividades en el pais donde operen para evitar
practicas comerciales restrictivas y para que estas actividades
sean conforme a los planes y objetivos de desarrolio nacional
de paises en vias de desarrollo, y en este contexto, facilitar, si
es neces:grio, el examen y revision de arreglos concluidos

anteriormente,

- Procurar que estas empresas proporcionen a los paises en
desarrollo, bajo condiciones equitativas y favorables, una

asistencia técnica y consejos en materia de gestion.
- Reglamentar Jos beneficios que estas gmpresas obtienen de sus
operaciones con base en los intereses legitimos de todas las

partes interesadas.

- Motivar a las empresas a reinvertir los beneficios obtenidos en

paises que todavia estan en vias de desarrollo.

El Cddigo contiene seis capitulos, en el primero se encuentra el

preambulo y los objetivos, en el segundo definiciones relativas a su

26



aplicacion, en el tercero actividades de las sociedades que se consideran
adecuadas, el cuarto del tratamiento de los gobiernos de los paises donde
operan las empresas y también lo relativo a nacionalizacion,
indemnizaciéon y jurisdiccién, el quinto a la cooperacién
intergubernamental, y el sexto y tltimo, a la importancia de la aplicacion

del Codigo en el ambito nacional e internacional.

El Cédigo tendrd un caracter obligatorio-facultativo, es decir, fuerza de
obligatorio para los Estados que sean parte, y facultativo para los que no

los son.

El comportamiento que deberan adoptar las sociedades internacionales se

‘refiere a;

— El cumplimiento de los principios generales y politicas de
comin observancia entre los paises y que permiten llegar a
acuerdos con mayor eficacia.

~ Los deberes que 1a empresa tendra con el pais huésped.

— El respeto a la soberania y a los derechos humanes, la
obediencia a sus leyes y la no intervencién en asuntos politicos
internos.

~ Lano injerencia en los asuntos de los paises anfitriones y en sus

relaciones intergubernamentales.
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— Respetar los objetivos econémicos, prioridades y politicas de

desarrollo.

~ La Observancia respetuosa de costumbres y valores

socioculturales.

— Respetar los derechos humanos y libertades fundamentales

~ La obligacion de abstenerse de toda préctica de corrupcion.

~ Larevision y renegociacién de contratos.

Este Cddigo de Conducta versa sobre empresas multinacionales e
inversiones; formula recomendaciones para que las empresas se adapten
a las legislaciones del pais huésped; al final son observaciones de tipo
moral que se le hacen a las empresas. Al fallar el cumplimiento de las
recomendaciones, la respuesta que dieron los gobiernos de los paises
que recibian la inversion extranjera, fue la aplicacion del derecho interno,

ya que los problemas se encontraban referidos a:

— Propiedad industrial y politicas laborales.

- La Negativa para aceptar la legislacion interna en caso de

litigio del pais-huésped.




~ La injerencia directa o indirecta de las empresas en los

gobiernos y sus politicas publicas.

~ La negativa de aceptar la nacionalizacién de los bienes

extranjeros.

— La utilizacién de estas empresas como voceros politicos del

pais de origen.

- La participacién de estas empresas en el trifico de armamentoy

otras actividades ilicitas.

— El mantenimiento de regimenes racistas y coloniales.

—~ La tendencia de estas empresas a no ajustarse a las politicas

econdmicas nacionales del pais huésped.

— La falta de respeto a la identidad sociocultural de los paises

huéspedes.

Como se menciond con anterioridad, una de las figuras juridicas que mas
se estudia en la actualidad, es el delito empresarial y de manera general
se podria llamar delito trasnacional. Esta transgresion se define como
“Acciones u omisiones ilicitas realizadas por las empresas

. . . 4 ]
internacionales o trasnacionales™, y sus caracteristicas son:

* FOINZYLBER, Femando: op. cit. p.213.




Atentar a la libre competencia.

— Corrupcion, cuando afecta las decisiones tomadas por el

gobierno del pais huésped.

La operacion de practicas comerciales restrictivas.

I

El abuso de poder econémico.

En algunos paises como en Alemania, este tipo de delitos se penaliza con
una multa, en nuestro pais se castiga en algunos casos se pueden imponer
sanciones administrativas diversas, que van desde una cuota
compensatoria, hasta la expropiacion. Estos delitos algin dia podrian
tipificarse en alguna legislacion de tipo internacional, sobre todo ahora

que ya existe una Corte Penal Internacional.

2.3.2. Nacionalidad de las sociedades.

La nacionalidad de las sociedades se refiere a la ley aplicable al estatuto
personal de las empresas, es decir, las sociedades no podran constituirse
como lo deseen, sino que tendrad que atender a lo que sefiala la ley en el
pais donde quiera establecerse. Esto es importante, pues las empresas
trasnacionales siempre buscan radicar un domicilio juridico en un pais
que proteja sus inversiones. Recientemente nuestro pais realizé acuerdos

de proteccién de inversiones con diversos paises, especialmente con
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paises de la Union Europea (D.O.F. 12/07/2000), como preambulo a la

celebracion de acuerdos comerciales amplios.

Esta nacionalidad trae conflictos de leyes graves, ya que muchas veces el
pais donde opera la empresa no le reconoce la personalidad juridica por
no estar constituida conforme lo sefiala la legislacién de ese pais. En
América Latina, existen tres doctrinas para reconocer esta personalidad,
En la primera se reconocera esta personalidad con base en la legislacion
que rija donde reside su sede. Bolivia, Brasil, Chile, Colombia, Uruguay
Meéxico y Paraguay adoptan esta doctrina, Peri y Ecuador adoptan la
doctrina de incorporacion, es decir el lugar principal de explotacion y
administracion y por ultimo en América Central el lugar donde se

constituyen las empresas.

2.3.3. Reconocimiento de sociedades extranjeras.

El reconocimiento que tiene un pais hacia una sociedad extranjera
‘ deﬁgfrnina el dmbito de las actividades que podra realizar. Y respecto de
esto, en México se hace la distincion entre establecimiento permanente y
actos aislados, El primero se refiere a que las leyes aceptan de manera
automatica la capacidad juridica de las sociedades extranjeras, con la sola
limitacion del orden publico nacional, pero el reconocimiento de este
derecho se refiere Ginicamente a la celebracion de contratos, al actuar en
juicio y algunas veces ser propietarias de bienes. Y en el segundo caso se
refiere a la sujecion del derecho local para el reconocimiento de esta

capacidad juridica.
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La Ley General de Poblacion establece la injerencia del Instituto
Nacional de Migracion en la regulacion de algunos actos que realizan los
extranjeros en el pafs. principalmente, se establece cudles de los
nacionales de otros paises estdn en condiciones de realizar actividades
econdmicas en México (articulos 42 y 48). En su articulo 66, la misma
Ley establece el derecho de los extranjeros, sean personas fisicas o
morales, independientemente de su calidad migratoria, por si o mediante
apoderado, sin que para ello se requiera permiso de la Secretaria de
Gobernacidn, adquirir valores de renta fija o variable y realizar depdsitos
bancarios, asi como adquirir bienes inmuebles urbanos y derechos reales
sobre los mismos, con las restricciones sefialadas en el articulo 27

constitucional, la Ley de Inversién Extranjera y demas leyes aplicables.

Un momento en el que se da el reconocimiento de sociedades extranjeras
se da cuando dicha persona fija un establecimiento permanente En
nuestra legislacion fiscal, especificamente la Ley del Impuesto sobre la

Renta (Art. 2), dicho lugar se define como:

“Cualquier lugar de negocios en donde se desarollen, parcial o
totaimente actividades empresariales, se considera establecimiento
permanente, entre otros, sucursales, agencias, oficinas, fabricas, talleres,
instalaciones, minas, canteras o cualquier lugar de exploracion, extraccion

o explotacion de recursos naturales”.

La inversion extranjera tiene la capacidad juridica de establecerse en

México. Las reglas para “canalizar la inversidn extranjera hacia el pais y
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propiciar ‘que ésta contribuya al desarrollo nacional”, se encuentran
establecidas en la Ley de Inversion Extranjera, publicada el 27 de
diciembre de 1993, En este mismo ordenamiento se define, en su articulo

2, fraccion II a la inversion extranjera como:

a) La participacién de inversionistas extranjeros, en cualquier
proporcidn en el capital social de sociedades mexicanas;

b) La realizada por sociedades mexicanas con mayoria de capital
extranjero.

c) La participacién de inversionistas extranjeros en las actividades

y actos contemplados por esta ley.

-Entendiéndose como inversionista extranjero a la persona fisica o moral
de nacionalidad distinta a la mexicana y las entidades extranjeras sin

personalidad juridica.

En la misma Ley, se establece el requisito de la autorizacion de la
Secretaria de Comercio y Fomento Industrial, hoy de Economia para que

un inversionista extranjero se establezca en el pais.

Articulo 17. Sin perjuicio de lo establecido en los tratados y convenios
internacionales de los que México sea parte, debera obtener autorizacion

de la Secretaria;

L Las personas morales extranjeras que pretendan realizar

habitualmente actos de comercio en la republica y
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1L Las personas a que se refiere el articulo 2736° del Cédigo Civil
para el Distrito Federal en Materia Comin y para toda la
Repiiblica en Materia Federal, que pretendan establecerse en la
Repiiblica y que no estén reguladas por leyes distintas a dicho
Cédigo.

Artfculo 17 A. La autorizacién a la que se refiere el articulo anterior, se

otorgara cuando se cumplan lo siguientes requisitos:

a) Que dichas personas comprueben que estdn constituidas de
acuerdo con las leyes de su pas;

b) Que el contrato social y demdas documentos constitutivos de
dichas personas no sean contrarios a los preceptos de orden
plblico establecidos en las leyes mexicanas, y

c

=

En el caso de las personas a las que se refiere la fraccion I del
articulo anterior, que se establezcan en la Repiiblica o tengan
en ella alguna agencia o sucursal; o en el caso de las personas
a que se refiere Ja fraccion II del articulo anterior, que tengan
representante domiciliado en el lugar donde van a operar,

autorizando para responder de las obligaciones que contraigan.

Toda solicitud que cumpla con Jos requisitos mencionados, debera

otorgarse dentro de los quince dias hdbiles siguientes a la fecha de

3 Es pertinente reproducir aqui el texto de dicho articulo:

Atticulp 2736. La existencia, capacidad para ser titular de derechos y obligaciones, funcionamiento,
transformacion, disolucion, liquidacion v fusion de las personas morales extranjeras de naturaleza
privada se regirdn por el derecho de su constitucién, emtendiéndose por tal, aquél del estado en que se
cumplan los requisitos de forma y fondo requeridos para la creacién de dichas personas.

En ningiin caso el reconocimiento de la capacidad de una persona moral extranjera excederd a la que le
otorgue el derecho conforme al cual se constituyé.

Cuando alguna persona extranjera de naturaleza privada actie por medm de algln representante, o
quien Jo substituya, estd autorizado para responder a las recl y d das que se intenten en
contra de dicha persona con motivo de los actos en cuestion.
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su presentacion. Concluido dicho plazo sin que se emita

resolucién, se entenderd aprobada,

La Secretarfa, deberd remitir a la Secretaria de Relaciones
Exteriores una copia de las solicitudes y de las autorizaciones que

otorgue con base en este articulo.

Adicionalmente, surge la limitacién que se establece en la Ley de
Instituciones de Crédito (art. 13), la Ley del Mercado de Valores (art, 7
fracc. II B) y la Ley de Sociedades de Inversién (art. 9 fracc. III), en las
cuales se establece que no podran ser accionistas de Banca Miultiple,
Sociedades Intermediarias del Mercado de Valores y las Sociedades de
Inversién, aquellas personas morales que ejerzan funciones de autoridad

en su pais.

2.3.4. Distincion entre sucursales y filiales

Es importante denotar la diferencia en donde se hace presente la figura de
sucursal o filial, lo cual hace la distincién sobre la forma en que actuard
la empresa extranjera, es decir, si fungird como sociedad extranjera o

como sociedad nacional,

La sucursal serd regulada conforme al derecho en el cual esta reconocida
y constituida la matriz, y sdlo suelen imponer ciertos requisitos juridicos
Jocales, como su inscripcion en el Registro de Comercio, nombrar un
representante legal y haberse constituido conforme a la ley de su pais. En
Meéxico, Brasil, Honduras y Guatemala se exige ademas una autorizacion

administrativa especial.
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Las filiales son regidas por las leyes locales independientemente de que

exista una matriz regulada por el derecho extranjero.

La diferencia de estas dos figuras estriba que en la sucursal, la matriz es
responsable de los actos de ésta, en la filial hay una desvinculacion tanto
juridica como patrimonial. Debido a que aun cuando facticamente
dependen de otra empresa extranjera, juridicamente adquieren la
nacionalidad mexicana, ya que se someten a la legislacién mexicana

desde el acto de constitucion.

Una de las situaciones en las que incurren las filiales, es que al atenerse a
la legislacion mexicana, tendran el mismo tratamiento fiscal que se les
concede a las personas morales nacionales. Adicionalmente, existen
disposiciones especificas para que las personas morales residentes en el
extranjero, con o sin representacioén nacional, se hagan acreedoras al

fisco federal.

El articulo 144 de la Ley del Impuesto sobre la Renta, obliga al pago de
esta contribucién a las personas morales con residencia en el extranjero
que obtengan ingresos provenientes de fuente de riqueza ubicada en el
territorio nacional, cuando no tengan un establecimiento permanente o
base fija en el pais o si no se tiene, los ingresos no sean atribuibles a

éstos.

En este mismo articulo se considera ingreso al impuesto que otra persona

pague por cuenta del contribuyente ektranjero, con excepcién del
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Impuesto al Valor Agregado trasladado. Es importante sefialar, que como
en otros tratamientos fiscales, debe hacerse la retencion y el entero del
impuesto que se encuentre la empresa extranjera obligada de pagar por el

intermedio de otra, aunque no se haya pagado la prestacion.

Se considera que la fuente de riqueza se encuentra en el territorio
nacional si el servicio se presta en el pais (Art. 145). También se
considerara que dicha fuente se encuentra en territorio nacional cuando
se trate de remuneraciones a miembros de consejos, honorarios,

administradores o consultores (Art. 147-B).

Con respecto a los ingresos por dividendos y en general por las
ganancias que sean distribuidas por personas morales o asociantes de una
asociacion en participacion, se considerard que la fuente de riqueza se
encuentra en territorio nacional cuando la persona que los distribuya
resida en el pais (Art. 152).

Cuando se trata de ingresos por intereses, se considera que la fuente de

riqueza se encuentra en territorio nacional si en el pais se coloca o

invierte el capital o, cuando los intereses se paguen por un residente en el

pais 0 un residente en el extranjero con establecimiento permanente o
- base fija en el pais ( Art. 154).

Es pertinente aclarar cémo la legislacion fiscal vigente concibe a las

personas morales residentes en México, a fin de que se les considere

obligadas al pago de contribuciones.
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El articulo 9, fraccién 11 del Cddigo Fiscal de la Federacion establece la
calidad de persona moral residente en México a aquella que se haya
constituido de conformidad con las leyes mexicanas, ain cuando por el
caracter de sus funciones permanezcan en el extranjero por un plazo

mayor a 183 dias naturales consecutivos,

El mismo Cddigo Fiscal de la Federacién, en su articulo 26, fraccién V,
establece la responsabilidad solidaria de los representantes de las
personas no residentes en el pais, con cuya intervencion éstas realicen
actividades por las que deban pagar contribuciones, hasta por el monto de
dichas contribuciones. Esto impone una responsabilidad a la

representacion de extranjeros.

2.3.5. Empresas Controladoras.

Este tipo de manejo administrativo y financiero establecido por empresas
extranjeras a grupos de empresas tanto nacionales como extranjeras,
permite el control tanto vertical como horizontal de empresas de diversa
indole y objeto social, que se agrupan debido a un interés especifico o

consolidacion de los accionistas que las dominan.

El aj’ticulo 57-A de la Ley del Impuesto Sobre la Renta Establece:

Para los efectos de esta Ley, se consideran socicdades controladoras las
que retinan los requisitos siguientes:

1 Que se trate de una sociedad residente en México.
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1L Que sean propictarias de mas del 50% de las acciones con
derecho a voto de otra u otras sociedades controladas, inclusive
cuando dicha propiedad se tenga por conducto de otras
sociedades que a su vez sean controladas por Ja misma
controladora.

1. Que en ningiin caso méas del 50% de sus acciones con derecho a
voto sean propiedad de otra u otras sociedades, salvo que dichas
sociedades sean residentes en algin pais con el que se tenga
acuerdo amplio de intercambio de informacién, Para estos efectos
no se computardn las acciones que se coloquen entre el gran
pitblico inversionista. De conformidad con las reglas que al efecto
dicte la Secretaria de Hacienda y Crédito Publico.

Como primer requisito aparece que la residencia de la empresa
controladora sea México. Esto implica que no podra haber sociedades
controladoras que no se hayan constituido legalmente en el pais. Por otra
parte, en la fraccion 111 se exige que exista un acuerdo de intercambio de
informacién con el pais en donde pudiera residir una empresa que

poseyera capital de una controladora residente en México.

La condicion del derecho a voto es importante, pues especifica una
calidad de control como consecuencia de la tenencia de ciertas acciones.
Si se presenta una sociedad con mas del 50% de capital con derecho a
voto, con proveniencia del exterior, si bien la empresa reside en México
por el requisito establecido en la LISR, el control se ejerce de hecho

desde el exterior.,

El Articulo 57-C de la misma Ley, considera sociedad controlada a
aquélla en la que més del 50% de sus acciones con derecho a voto sean
propiedad, ya sea en forma directa, indirecta o de ambas formas, de una
sociedad controladora. Es decir, existe una sociedad que posee el 50 %

del capital con derecho a voto de otras sociedades y por ello las controla.
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Esto implica que una trasnacional puede establecer una controladora en

el pais para que ejerza el control de determinadas filiales,

2.4. Caracteristicas del Derecho Empresarial Internacional.

Una limitacién importante para el desarrollo del derecho comercial
iusprivatista, ha sido el territorialismo y proteccionismo con el que ha
sido cubierto®. En un pasado reciente, por lo general las naciones
apoyaban en cualquier controversia a las empresas nacionales, En la
actualidad, ante la globalizacién econdmica, las controversias entre
empresas de diversa nacionalidad “fan aumentado, con lo que se hace
necesario el desarrollo del Derecho Empresarial Internacional. Uno de
los terrenos en los que se da una mayor discusién juridica es el de la

capacidad de las entidades extranjeras.

Las empresas internacionales, seialan algunos autores, tienen la llamada
responsabilidad objetiva, es decir, un principio general de Derecho
Internacional para aquellos casos en que el perjuicio o dafio internacional
ha sido ocasionado por una actividad normalmente riesgosa. Algunos
otros autores no estdn de acuerdo en que las empresas internacionales
tengan este tipo de responsabilidad ya que no les reconocen capacidad
juridica en el ambito internacional. Este es el principal problema al que
se enfrenta esta rama del derecho, el del reconocimiento en el &mbito

juridico nacional de una persona moral extranjera, en donde cabe sefialar

6 SILVA, Jorge Alberto: Derecho Internacional Privado, su Recepcion Juridics en México, 1*
Edicién, México, Editorial Porria, 1999, p. 301.
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o c§mo punto de partida el que se establece en la fraccién VII del articulo
125 del Cédigo Civil, en donde se hace referencia expresa al articulo 2736

- del mismo ordenamiento, ya citado con anterioridad.

Jurisprudencialmente, si se reconocen a las personas morales
extranjeras. Esto implica a su vez el reconocimiento de un orden juridico
externo. Sin embargo, existe la condicién del registro en territorio
nacional para que el reconocimiento sea pleno, lo cual se encuentra
establecido en el Cddigo de Comercio y en la Ley de Inversion
Extranjera; para el caso de que la empresa desee actuar comercialmente

en el pais. La Ley de Inversién Extranjera establece en su articulo 37:

Las personas fisicas y las personas morales extranjeras deberdn presentar
su solicitud de inscripcién al Registro (de las Personas Fisicas, Personas
Morales Extranjeras y de las Sociedades Mexicanas) dentro de los
cuarenta dias hébiles siguientes a la fecha en que inicien la realizacion

habitual de actos de comercio.

Este tipo de reconocimiento se da en la medida en que al empresa actle
‘comercialmente dentro de! territorio nacional de manera directa o
indirecta. En el caso del reconocimiento de la empresa en virtud de la

. realizacién de otros actos juridicos, cabe un reconocimiento tacito.

* Aunque las tesis en esta materia son contradictorias®, la mayoria de las
“resoluciones judiciales que han sido publicadas, se han referido a la

posibilidad de que a las personas morales se les reconozca capacidad para

? Ibid., p. 302.
* Ibid., pp 305 - 306.




comparecer a juicio y la obligacion de registro (Criterio Material

Internista).

En estas tesis se ha transitado jurisprudencialmente del exagerado criterio
que exigié el registro para cualquier acto que realizara una empresa

extranjera, hasta el reconocimiento sin necesidad de registro.”

A continuacién se transcriben dos tesis jurisprudenciales que ilustran el
transito de una posicién Material Intemista a una Uniforme

Internacionalista:

SOCIEDADES EXTRANJERAS. Para que una sociedad extranjera tenga
vida juridica en la replblica, es necesario que cumpla con todos los
requisitos exigidos por la ley nacional, La inscripcion en el Registro de
una sociedad mercantil, no tiene el caracter de potestativa, pues segun el
articulo 19 de] Cédigo de Comercio, es obligatoria. El hecho de que
conforme al articulo 15 det codigo Mercantil, para ejercer el comercio, las
sociedades legales constituidas en el extranjero, que se establezcan en la
repiblica obtengan en ella alguna agencia o sucursal, estén obligadas a
sujetarse a las condiciones especiales de dicho Cédigo, en todo cuanto
conciemne a la creacion de sus establecimientos dentro del territorio
nacional, a sus operaciones mercantiles, y en la jurisdiccion de los
tribunales de la Nacion, no significa que solamente la inscripcion se exija
para ese Unico fin, pues el articulo 24 tiene el cardcter de un precepto
general, con cuyas descripciones debe realizar cualquier acto juridico. El
articulo 15 lo unico que hace, es determinar el derecho y las condiciones
de ejercicio que tiene una sociedad extranjera para comerciar en el pais,
una vez que se le ha reconocido existencia mediante el registro, conforma

al articulo 24 del Codigo de Comercio. Por otra parte, el registro es el

? ibid., p. 306.



iinico medio que tienen los terceros para saber si una sociedad extranjera,
estd constituida y autorizada de acuerdo con las leyes de su pais, (Tercera
Sala, Quinta Epoca, T-XXVIL, p. 1294, T. Palmolive Co. 26 de octubre de
1929).

PERSONALIDAD. SOCIEDAD EXTRANJERA. NO ES UN
REQUISITO LA INSCRIPCION EN EL REGISTRO PUBLICO DEL
COMERCIO PARA EL RECONOCIMIENTO DE LA. La falta de
inscripcién en el Registro Pablico del Comercio de una empresa
extranjera, no trae consigo la falta de personalidad juridica, pues la
apuntada omisién es intrascendente, dado que conforme al parrafo tercero
del articulo segundo de la Ley General de Sociedades Mercantiles, las
sociedades no inscritas en el registro publico del comercio tienen
personalidad juridica, maxime que la Tercera Sala del Méximo Tribunal
del pais, ha definido que no existen razones juridicas para excluir a las
personas morales extranjeras de la aplicacion del numeral preinvocado.
(Tribunales Colegiados de Circuito, SJF, Octava Epoca, T-XV-2, febrero
Tesis V. 3° 157 C p. 451 Cve. T.C. 043157 CIV. AD 756/93, Jacuzzi
Universal S. A. y otro, 7 de diciembre de 1994, unanimidad de votos,
ponente Ramiro Barajas Plascencia, secretario Jesis Maria Flores
Cérdenas)

La cuestion entonces, estd en la adquisicion de capacidad juridica por
parte de la empresa extranjera. De cualquier manera, esta capacidad se
adquiere plenamente al registrarse la nacionalidad mexicana, de
conformidad con lo dispuesto en el articulo noveno de la Ley de

Nacionalidad:

Son personas morales de nacionalidad mexicana las que se constituyan

conforme a las leyes de la Repiiblica y tengan en ella su domicilio legal.
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Las personas fisicas y morales extranjeras deberdn cumplir con lo

sefialado por el articulo 27 constitucional'?,

La empresa extranjera podrd entonces garantizarse toda clase de
prerrogativas correspondientes a las empresas nacionales si realiza el acto

registral,

Un aspecto fundamental en el reconocimiento y capacidad juridica de los
extranjeros que realizan actividades econdmicas en el pais, estd en el
cumplimiento de las disposiciones sefialadas en la misma Ley de
Nacibna]idad (ai't .2, fracc. I y art. 15) relativas a las Clausulas de
AdmlSlon Y Exclusxon de Extranjeros en la constitucién de sociedades,

~‘que deberan 1nsertarse en los estatutos constitutivos de las sociedades.

‘En la Clausula de exclusion de extranjeros se establece el convenio o
pacto expreso, quie se incluye en los estatutos sociales, en donde se indica
que la" socledad no admitird directa ni indirectamente como socio,
acclomsta o inversionista a extranjeros 0 a sociedades mexicanas sin

“Clausula.'_de Exclusién de Extranjeros”, ni se les reconoce ningin

dereghb. 3

Con respecto a la admision de extranjeros, la Ley de Inversién Extranjera

- establece ciertas reglas que delimitan actividades reservadas:

'® Art, 27, fracc 1.: S6lo Jos mexi por nacimicnto o por lizacion y Jas sociedad
tienen desecho de adquirir ¢} dominio de ticrras, aguas y sus accesiones o para obtener concesiones de
explotacién de minas y aguas.
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‘Articulo 5. Estan reservadas de manera exclusiva al Estado, las funciones

que determinen las leyes en las siguientes dreas estratégicas:

1.
(18
v,
V.
VL
VIL

VIIL

XL
XIL

XIH.

XIvV.

Petréleo y demas hidrocarburos;

Petroquimica basics;

Electricidad;

Generacion de energiz nuclear.

Minerales radioactivos;

Comunicacién via satélite;

Telégrafos;

Radiotelegrafia;

Correos;

(Derogada)

Emisidn de billetes;

Acuilacién de moneda;

Control, supervision y vigilencia de puertos. aeropuerios y
helipuertos; y

Las demds que expresamente sefalen las disposiciones legales

aplicables.

Articulo 6. Las actividades scondmicas y sociedades que se mencionan a

coptinuacion, estdn reservadas de manera exclusiva a mexicanos o a

sociedades mexicanas, con clausula de exclusion de extranjeros:

IL

I

Transporte terrestie nacional de pasgjeros, Turismo y carga, sin
incluir los servicios de mensajeria y paqueteria. o
Comercio al por menor de gasolina y distribucion de gas licuado
de petrdleo;

Servicios de radiodifusion y otros de radio y television. distintos
de television por cable:

Uniones de crédito;




V. Instituciones de hanca de desarrollo, en los términos de la Ley de
la materia; y
VI.  La prestacién de lns servicios profesionales y técnicos que

expresamente sefialen las disposiciones legales aplicables.

La inversidn extranjera no podrd participar en las actividades y

sociedades mencionadas en el j artfculo dir e, ni a través
de fideicomisos, convenios, pactos saciales o estatutuarios, esquemas de
piramidacion, u otros mecanismos que les ntorgue controf o participacion

ulguna, salvo por lo disptiesto en el Titelo Quinto de esta Ley.

Articulo 7. En las aclividad*s rcondmicas y sociales yue s mgncionan a
cnr*tmuncxon, la mvemon e'(tranjem podré pamuoar en los porccmajes

sngulemes.

L E Hasta p} lO%en

. -Sociedades conperativas ds praduccion

L Hastael 25%en:

“oa Transpone aéreo nacmn.xl

‘b Transporle en aerotam, ¥

c Tmnspone aéreo especializado:

1. Hasta el 49%en:
a. (Derogado);
b. (Derogado);
(Derogado);
d. (Derogado):

e. Instituciones de seguros;

o

f. Instituciones de fianzas;

g. Casas de cambio;




S.

Almacenes Generales de Depésito;

Arrendadoras financieras;

Empresas de factoraje financiero;

Sociedades Financieras de Objeto Limitado; y

Sociedades a las que se refiere el articulo 12 bis de la Ley del
Mercado de Valores.;

. Acciones representativas del capital fijo de sociedades de

inversion;

Sociedades operadoras de sociedades de inversién;

. Administradoras de fondos para el retiro;

. Fabricacién y comercializacién de explosivos, armas de fuego,

cartuchos, municiones y fuegos artificiales, sin incluir la
adquisicién y utilizacion de explosivos para actividades
industriales y extractivas y la elaboracion de mezclas

explosivas para e consumo de dichas actividades.

. Impresién y publicacion de periédicos para circulacién

exclusiva en el territorio nacional;

Acciones serie “T” de sociedades que tengan en propiedad
tierras agricolas, ganaderas y forestales;

Pesca en agua dulce, costera ¥ en la zona econdmica
exclusiva, sin incluir acuacultura;

Administracién portuaria integral;

Servicios portuarios de pilotaje a las embarcaciones para
realizar operaciones de navegacion interior en los términos de
la Ley de la materia;

Sociedades navieras dedicadas a la explotacién comercial de
embarcaciones para la navegacioén interior y de cabotaje, con
excepcion de cruceros turisticos y la explotacion de dragas y
artefactos navales para la construccion, conservacién y

operacion portuaria;
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w. Suministro de combustibles y lubricantes para embarcaciones
y aeronaves y equipo ferroviario y
X. Sociedades concesionarias en los términos de los articulos 11

y 12 de La Ley Federal de Telecomunicaciones.

Los limites para la participacién de inversion extranjera sefialados
en este articulo, no podrin ser rebasados directamente, ni a través
de fideicomisos, convenios, pactos sociales o estatutuarios,
esquemas de piramidacién o cualquier otro mecanismo que
otorgue control o una participacion mayor a la que se establece,

salvo por lo dispuesto en el Titulo Quinto de esta Ley.

La responsabilidad de las personas juridicas morales extranjeras queda

fundamentada con estos preceptos juridicos.

La empresa internacional al funcionar en varios paises esta regida por
diferentes tipos de legislaciones y en diferentes dmbitos espaciales, es
decir, por diversas jurisdicciones; su marco juridico dependerd de los
paises en los cuales preste sus servicios o se establezca. Una de las
figuras juridicas que se encuentran en la mayoria de los paises y que le da

origen a este tipo de negociaciones mercantiles es la sociedad.

En la mayoria de los sistemas juridicos, existe e] instrumento societario,
la personalidad juridica, la limitacién de la responsabilidad de los socios,
la existencia, los titulos de propiedad -y por ultimo el principio de
asociacion, es decir, que una sociedad pueda asociarse con otra, sin

importar el lugar donde se encuentren ubicadas, estos elementos juridicos
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al ser comunes en algunos paises, son el pilar para la formacion de estas

empresas internacionales.

Las empresas de este tipo enfrentan grandes obstaculos ya que al no
haber una legislacion uniforme sobre la materia, tienen problemas con la
transferencia de los recursos de un pais a otro, con los impuestos y
aranceles, el acceso a determinados sectores de la produccion, el
comportamiento ante los competidores, muchas veces estar supeditados a
la politica economica del pais huésped y el derecho a la propiedad en el
pais donde se¢ establecen. Sin embargo, esta situacién tiende a
desaparecer, dados los acuerdos y tratados de libre comercio que se

celebran.

El derecho en este aspecto, no ha tenido las modificaciones que implica
un nuevo orden econdmico internacional; en cambio, la pluralidad y
homogeneidad empresarial se han dinamizado y transformado. En los
ultimos tiempos, ha evolucionado de tal forma, que existen enormes
lagunas juridicas, por lo que se estd muy lejos de poder regular este tipo
de actividades, y normalmente las empresas extranjeras al darse cuenta,
cometen conductas que tal vez no sean delictivas pero que les pueden
beneficiar y perjudicar a los Estados que les acogen, como por ejemplo la
tributacion en jurisdicciones de baja imposicién fiscal e incluso el lavado

de dinero, cualquiera que sea su origen.
La falta de reglamentacién internacional causa que las empresas para la

proteccion de sus negocios, realicen entre ellas acuerdos cuasi-juridicos,

como pueden ser:
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— Clausulas restrictivas de competencia entre distintas

corporaciones.

— Empleo de los mecanismos cambiarios e impositivos nacionales
de acuerdo a los sistemas de precios internos entre las distintas

sociedades que forman una empresa internacional.

Los tratados internacionales establecen de manera especifica
procedimientos especiales de arbitraje, que también pueden encontrarse
precisados en contratos particulares. De esta situacion surgen organismos
como la Comisién de Arbitraje Internacional, que puede emitir juicios

- acerca de controversias comerciales.

Un ejemplo en el que se visualiza la importancia del Derecho
Empresarial Internacional, es el Acuerdo de Asociacion Econémica,
Concertacién Politica y Cooperacién entre los Estados Unidos
Mexicanos y la Comunidad Europea y sus Estados Miembros. En dicho
acuerdo, se establece un Consejo Conjunto, cuya competencia“ se

encuentra establecida en e] articulo 11 del Acuerdo:

Articulo 11. Competencia.

1. Las partes acordarin medidas apropiadas para evitar distorsiones o
restricciones de la  competencia que pudieran afectar
significativamente el comercio entre México y la Comunidad. Para

X

ello, el  Consejo Conjunio erd los mecanismos de

cooperacion y coordinacién entre sus autoridades competentes para

aplicar sus lcyes de competencia. Esta cooperacion incluird asistencia



. legal reciproca, notificacion, consulta e intercambio de informacion a
fin de asegurar la transparencia en relacién con la aplicacion de sus
leyes y politicas en materia de competencia.

2. Para lograr este objetivo el Consejo Conjunto, decidird, en particular,
sobre los siguientes aspectos:

a, Acuerdos entre empresas, las decisiones de asociaciones de
empresas y las practicas concertadas entre las empresas.

b. Cualquier abuso de posicién dominante por parte de una o méas
empresas.

c. Fusiones entre empresas.

d. Monopolios de Estado de cardcter comercial.

o

Empresas piiblicas y empresas a las cuales se han concedido

derechos especiales o exclusivos.

Es importante entonces poner atencion a este tipo de acuerdos, ya que en
gran medida exponen la tendencia del Derecho Internacional

Empresarial.
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CAPITULO TERCERO

TRATADOS INTERNACIONALES.

Los Tratados Internacionales son figuras del Derecho Internacional; es
decir, son convenios o acuerdos de voluntades celebrados por dos o
mas Estados. Dentro de este capitulo se analizard este tipo de

instrumentos legales celebrados por México con otros paises.

Meéxico es el tnico pais que tiene tratados de libre comercio con tres
continentes diferentes, dichos tratados tienen suma importancia, ya
que, si no la principal, una de las principales fuentes del Derecho

Empresarial Internacional.

Estos ordenamientos legales, para su existencia necesitan de fuentes
que les den vida: internas y externas.

3.1, Las Fuentes Juridicas Internas.

Las fuentes Juridicas internas se definen como: “el conjunto de

disposiciones juridicas de todo tipo que regulan en el territorio
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nacional los intercambios de mercancias entre México y los Estados

(|

externos”.

3.1.1. Articulo 131 Constitucional.

Este precepto es la fuente primaria de nuestro derecho econdmico y

transcribe a continuacion:

“Es facultad privativa de la Federacién gravar las mercancias que se
importen o se exporten o que pasen de transito por el territorio
nacional, as{ como reglamentar en todo tiempo y aun prohibir por
motivos de seguridad o de policia, la circulacion al interior de la
Repiiblica de toda clase de efectos, cualquiera que sea su procedencia;
pero sin que la misma Federacién pueda establecer, ni dictar en el
Distrito Federal los impuestos y leyes que expresan las fracciones V1'y
VIldel Articulo 117",

“El ejecutivo, podré ser facultado por el Congreso de la Unién para
aumentar, disminuir o suprimir las cuotas de las tarifas de exportacion
e importacion, expedidas por el propio Congreso y para crear otras, asi
como para restringir y para prohibir las importaciones, las
exportaciones y el trénsito de productos articulos y efectos, cuando lo
estime urgente, a fin de regular el comercio exterior, la economia del
pais, la estabilidad de la produccion nacional o de realizar cualquier

otro propésito en beneficio del pais. El propio Ejecutivo, al enviar al

' WITKER, Jorge; Comercio Exterior de México, Marce Juridico y Operative, 1* edicién,
Editorial McGraw Hill, México, 1996.
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Congreso el presupuesto fiscal de cada afio, sometera a su aprobacign

el uso que hubiere hecho de la facultad concedida™

En este precepto Constitucional se da cuenta de la facultad que el estado tiene de
intervenir en materia de comercio exterior. Principalmente es de hacerse notar la
intervenci6n reguladora de los flujos de mercancias y divisas, que permite proteger
a la industria nacional y mantener en estado saludable la balanza comercial y de
capitales.

Adicionalmente, el Estado interviene en las transacciones comerciales exteriores
aplicando los impuestos y derechos a la importacién y exportacién, los cuales
nutren a las finanzas publicas y corrigen posibles distorsiones comerciales como el

dumping.

3.1.2. Ley de Comercio Exterior.

Esta ley fue publicada en el Diario Oficial de la Federacién el 27 de
julio de 1993, y su reglamento en el Diario Oficial de la Federacion
del 30 de diciembre de 1993, tiene como objeto regular, promover el

comercio exterior e incrementar las posibilidades de la economia

nacional a base de lograr una competitividad, que el use de los
recursos sea eficiente y que la economia mexicana logre una

internacionalizacion que contribuya al bienestar de la poblacion.
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3.1.3, Ley del Impuesto General de Importacion y Exportacion.

Esta Ley incluye las tarifas que clasifican las mercancias y determinara
el impuesto que les corresponda causar al comercio exterior; consta de
dos partes, una, las nomenclatura y otra, la columna con las tarifas

impositivas correspondientes.

Las primeras serén las clasificaciones de las mercancias por medio de
un codigo de identificacién general, aceptado internacionalmente, la
nomenclatura aceptada por nuestro pais es la vigente en la OMC,
(Organizacién Mundial del Comercio), consta de 98 capitulos, 22
secciones, partidas y subpartidas, se codifica en 6 digitos y va de los
mds simples a los mas complicados y sofisticados para transformar,
como por ejemplo: la nomenclatura del jugo de tomate sera 2009.50, y
de una laca para el cabello que es un producto més elaborado sera
3305.30.

En cuanto al segundo que se refiere a la tarifa impositiva al comercio
exterior, se fijan porcentajes rigidos de cardcter fiscal que deben
pagarse en la Aduana los productos que entren o salgan del territorio
nacional. Existen dos tipos de tarifas la TIGI (tarifa del impuesto
general de importacion) y la TIGE ( tarifa del impuesto general de

exportacion.
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3.1.4. Ley Aduanera

La Ley fue publicada en el Diario Oficial de la Federacion el 15 de
diciembre de 1995 y su ultima reforma se di6 el 31 de diciembre de
2000. En esta Ley entre otras cosas, se sefialan los requisitos para
realizar importaciones y exportaciones, asi como el pedimento
aduanero, el certificado de origen, impuestos, base gravable y

regimenes aduaneros asi como normas oficiales mexicanas.

3.1.5. Ley de Inversion Extranjera.

Esta Ley data del 27 de diciembre de 1993, fecha en que fue publicada

en el Diario Oficial de la Federacion.

Es Vdc suma importancia mencionar que esta ley se adecua a las
disposiciones del GATT y del Tratado de Libre Comercio con
Norteamérica. Sus relaciones con el Derecho Empresarial
Internacional ya se han sefialado en el capitulo anterior. Este
ordenamiento adecua el marco juridico nacional, a fin de permitir un
mayor flujo de inversiones extranjeras y reducir el proteccionismo que
se habfa sostenido con la anterior Ley para Regular la Inversion

Extranjera y Promover la Inversién Nacional.

56



3.1.6. Leyes Fiscales.

Este tipo de legislacion tiene modificaciones cada afio, conforme al
Presupuesto de Ingresos y Egresos de la Federacion, que da como
resultado la llamada “Miscelanea Fiscal”, en la que se incluye una

serie de reforma a esta clase de ordenamientos juridicos.

o Ley del Impuesto al Valor Agregado. Estan obligados a pagar el
IVA las personas fisicas y morales que importen bienes y
servicios, con una tasa del 15% para todo el pais excepto para la
region fronteriza que serd del 10%, este impuesto serd

provisional.

o Ley del Impuesto Especial sobre Produccién y Servicios; esta
ley va a regular el impuesto especial que se le aplicard a algunas

mercancias como por ejemplo los cigarros pagaran el 85%.

o Codigo Fiscal de la Federacion. En este Codigo se encuentran
los requisitos fiscales basicos en lo referente a la importacion,
maneja multas por infracciones en materia aduanera y en

materia de importacion.

o Ley del Impuesto sobre la Renta. Esta ley regulard como
causaran las personas que adquieran bienes de importacion y
obtengan ganancias por ello; por otro lado le da facultades a la

Secretaria de Hacienda para en caso de ser necesario pueda
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3.1.7.

determinar presuntivamcnte el precio en que adquieren los

contribuyente productos de importacién o de exportacién.

Otras Leyes Especiales Relacionadas con el Comercio

Exterior.

Ley Federal sobre Metrologia y Normalizacion: se refiere a
sistemas de medicién y de normalizacion relativos al sistema
multilateral de comercio, sefiala las Normas Oficiales
Mexicanas y los requisitos que deben tener los productos
importados para cumplir con éstas. Ley publicada en el Diario
Oficial de la Federacion el 1 de julio 1992 (en vigor a partir del
16 de julio de 1992).

Lgy,GenefaI del -Equilibrio Ecolégico y la Proteccion al
Ambyiehtc.’k Esta ley se refiere o regula lo relativo a la
ir'npoftagi"éﬂb exportacion de materiales o residuos peligrosos.
lléy pﬁblicada en el Diario Oficial de la Federacion el 28 de
enero de 1938 (en vigor el dia 1o, de marzo de mil 1988);

ultima reforma del 30 de diciembre de 1996.

Ley General de Salud. Se ocupa de la regulacion sanitaria y de
los productos que constituyen un riesgo para la salud. Ley
publicada en el Diario Oficial de la Federacion el 7 de febrero

de 1984 (en vigor a partir del 1o de julio de mil novecientos
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ochenta y cuatrp). Las tiltimas reformas a este ordenamiento se

realizaron el 26 de mayo de 2000.

Ley Federal de Sanidad Vegetal. Promueve y vigila la
observancia de las disposiciones fitosanitaria en lo que se
refiere al comercio exterior, por ejemplo la importacién de
vegetales entre otros. Ley publicada en el diario oficial de la
federacion el 5 de enero de 1994 (en vigor a partir del 6 de enero
de 1994).

Ley Federal de Sanidad Animal, Se encarga de regular la
importacién de animales y la expedicion de certificados
zoosanitarios. Ley publicada en el Diario Oficial de la
Federacion el 18 de junio de 1993 (en vigor a los treinta dias de

su publicacion).

Ley Federal de Derechos. Regula los derechos que abra de pagar
el contribuyente al tratar de realizar alguna operacion aduanera,
operacion de depééilo fiscal o transito de mercancias entre otras.
Publicada en el Diario Oficial de la Federacion el 31 de
diciembre de 1981, en vigor a partir del lo. de enero de 1982,

con su mas reciente reforma del 31 de diciembre de 2000.
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3.1.8. Definicién de Importaciones y Exportaciones.

La importacién se define como e] acto de comercio en el cual un bien
extranjero es introducido a un pais. Este acto se encuentra regulado por
una Ley Aduanera que prescribe el tratamiento fiscal que ha de darse.
El tramite aduanal de importacion se define como “la operacion
mediante la cual se somete a una mercancia extranjera a la regulacion
y fiscalizacion tributaria, para poderla después libremente destinar a

una funcién econémica de uso, produccién o consumo™,

Van a estar reguladas por Ia ley aduanera y su reglamento, por la TIGI,

por la Ley de Comercio Exterior, decretos y acuerdos,

La exportacion se define como el acto de comercio en el cual un bien
de origen nacional es vendido al exterior. Se encuentra regulada
también por una legislacién aduanal. El trimite aduanal de
exportacion se define como la operacién en que se aplican impuestos
y derechos al envié de mercadearia nacionales o nacionalizadas para

su uso o consumo en el exterior,

La legislacion aplicable es la ley Aduanera y su reglamento la TIGE y
_diversas disposiciones administrativas que fomentan la actividad

exportadora.

? WITKER, Jorge : Régimen Juridico del Comercio Exterior de México del GATT al Teatado
Trilateral, Instituto de Investigaciones Juridicas, UNAM, 1* edicion, México, 1996 p. 86.
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3.2. Organismos Piiblicos de Apoyo y Fomento al Comercio

Exterior en Nuestro Pais.

3.2.1. Secretaria de Economia, antes denominada Secretaria de

Comercio y Fomento Industrial.

Es un Organismo Puiblico Centralizado, la autoridad
administrativa de mayor importancia en comercio exterior y
tiene varias dreas cuyo objetivo es promover y apoyar todo lo

referente al comercio exterior dichas areas son las siguientes:

o Direccion General de Politica de negociaciones

comerciales internacionales.

¢ Direccién General de Servicios al Comercio Exterior.

o Direccion General de Promocion Externa y Proyectos de

manufactura,

o Direccién General de la Industria Mediana, Pequefia y de

Desarrollo Regional.

o Direccion General de Politica Industrial.

o Unidad de Practicas Comerciales e Internacionales.
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‘o - Unidad de Précticas Comerciales e Internacionales.

e Consejo consultivo de practicas  comerciales

internacionales.
3.2.2, Secretaria de Hacienda y Crédito Publico.
Es también un organismo Piblico Centralizado y se va a encargar
de todo lo referente a los impuestos causados por el
contribuyente en cualquier operacion de comercio exterior.
3.2.3. Secretaria de Salud.
Se encargara de controlar las exportaciones e importaciones de
" productos biolégicos, medicamentos, materiales quirtrgicos,
L pfo'd‘i.lc'tos‘ higiénicos, entre otros, a través de las Normas
~ Oficiales Mexicanas.

3.2.4. Secretaria de Comunicaciones y Transportes.

Regulara lo referente a Aerondutica civil, auto transporte federal,

ferroviario, telecomunicaciones y puertos del pais.




3.2.5. Banco Nacional de Comercio Exterior.

Es un Organismo Pablico Descentralizado que se encargara de
los negocios empresariales en materia de exportaciones e
inversion extranjera, para lo cual tendrd productos y servicios
extranjeros y servicios no financieros. Este Banco tiene muchas
funciones y actividades en materia de promocién al Comercio

Exterior, apoya primordialmente al sector exportador,

3.2.6. Banco de México.

Al ser un organismo descentralizado apoya las actividades de
comercio exterior a través de la Direccién de Organismos y
Acuerdos Internacionales. Una funcién principal que este banco
primordial realiza, es la del registro de las operaciones de
comercio exterior e intercambio de divisas, que permiten llevar a

cabo parte de la contabilidad nacional.

3.3. Fuentes Juridicas Internacionales del Comercio Exterior,
Tratados Internacionales: GATT-OMC, TLCAN, TLCUE y

otros Tratados.

Las fuentes Juridicas internacionales se definen como * el conjunto de

acuerdos bilaterales y multilaterales que regulan directa o
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indirectamente la politica comercial internacional y que han sido

suscritos por el Ejecutivo Federal y aprobados por el Senado”3

3.3.1. GATT—OMC.

En el afio de 1947, en Ginebra, Suiza, fue creado el Acuerdo General
sobre Aranceleh y Comerc1o (GATT). Ello, como respuesta al

.proteccxomsmo comercnal que caracterizé a la politica econémica

’durante el perlodo de, reconstruccxon posterior a la segunda guerra

undxal En sa epoca, los paises industrializados buscaban en las

" barreras aduaneras\y en la guerra de tarifas el medio de reservar el

mvercadq interno para el consumo de su propia produccién nacional. El
GATT como institucién internacional, en principio se pensaba que
promovnera el hbre comerc1o la prosperxdad y la paz mundial. Entre

otros aspectos se mcorporaron cuestiones comerciales basicas:

o Lé nb iscriminacién en el comercio.

' o La reducclon negociada de los aranceles.

' La ehmmaclon gradual de otras restricciones al comercio.

Durante la existencia de este organismo se han llevado a cabo diversas
negociaciones en diferentes épocas y paises, debe sefialarse que, en
términos generales, se ha tomado el modelo fijado en anteriores

tratados de comercio, de acuerdos bilaterales y por producto. Las

*Ibidem, p. 87.



conexiones bilaterales asi alcanzadas se amplian a todos los paises
signatarios, mediante el empleo de la clausula de nacién mads
favorecida y a través de la incorporacion de todos los acuerdos

individuales en un documento multilateral.

De acuerdo al importante papel que ha jugado este Organismo en el
desarrollo del comercio mundial durante su larga trayectoria, puede

concluirse que:

“Es un acuerdo multilateral de cooperacion comercial, constituye un

cédigo de principios que deben de ser observado por sus miembros™,

3.3.1.1. Principios.

- Nacién mis favorecida. Como ya se menciona, todo pais
que otorgue una concesioén tarifarfa o privilegio mercantil
a otro miembro del GATT se le hace extensiva esa
concesién otorgada al resto de la comunidad perteneciente

al GATT sin necesidad de negociacidn posterior,

- Reciprocidad, Este beneficio implica que todo es

repartido entre los paises miembros; de tal forma, que no

‘DIAZ Alabart Silvia, Revista de Derecho Privado, No 21, Septiembre-Diciembre 1996, Madrid,
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existen ganadores ni perdedores en el GATT, ya que nada

es gratuito o unilateral.

No discriminacion. Se refiere a que ningun pais miembro
podré utilizar represalias o castigos comerciales por
razones raciales, politicas o religiosas, contra otro también
signatario aunque este dltimo tuviere un sistema

econdmico o de gobierno diverso al primero.

Igualdad de los Estados. Es un acuerdo democrético en el
que un pais sea cual fuere representa un voto, aunque en
la préactica no es lo mismo comerciar con maquinaria
pesada que con materias primas, y esto da como resultado
que el sistema del GATT se concentre en los paises

industrializados.

Aranceles y Tarifas. En el GATT de lo que se trata es de
terminar con este tipo de barreras, aunque existen
restricciones temporales que buscan proteger a los
consumidores finales y fomentar la eficiencia del
producto y que sblo puedan gozar de las ventajas las

empresas que realmente son eficientes y competitivas.

Trato Nacional.  Este principio implica que Jas
mercancias deban circular libremente por los territorios de

los estados que pertenecen a este acuerdo sin
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discriminacion de origen o procedencia, una vez

cumplidos los requisitos fiscales.

3.3.1.2, Algunas Rondas importantes del GATT ( Tokio y Uruguay).
El GATT funcioné por medio de conferencias que se
realizaron entre los paises miembros; a este tipo de
conferencias se les denominé rondas, algunas de las mas

representativas fueron:

3.3.1.2.1.Ronda de Tokio. La VII Conferencia se llevé a cabo entre
1973 'y 1979, en Jap6n, concretamente en Tokio, conocida
como “la Ronda de Tokio”, se trataron temas importantes y
fundamentales para los paises en desarrollo. Uno de esos

 paises participantes fue México y se analiz6 lo siguiente:

o Barreras no arancelarias, Se sefiald la
importancia que tenia de acabar con este tipo
de barreras, ya que s6lo servian como elementos
restrictivos del comercio, por lo tanto habia una
urgencia de eliminar éstos obstdculos y
reglamentar su uso mediante cédigos de

conducta.

o Salvaguardar productos agropecuarios. Se tratd
el tema del campo y se planted que habian de

crearse mecanismos para proteger a los paises
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del tercer mundo en el aspecto agropecuario, ya
que en ellos dicho sector ocupa un lugar

preponderante en la economia.

» Incorporacion de los principios de reciprocidad,
no discriminacién y preferencia. Los beneficios
del GATT solo se podran otorgar en los paises

que estén en vias de desarrollo,

e Ingreso de los paises en desarrollo a la economia
mundial. Se propuso tratar de realizar esfuerzos
conjuntos para que los paises en desarrollo

pudieran formar parte de la economia mundial.

o Codigos de conducta, Se aprobaron seis codigos:
antidumping. Valoracion, salvaguardas,
derechos compensatorios, obstaculos técnicos al
comercio internacional, licencias y compras de

gobierno.

3.3.1.2.2,Ronda de Uruguay . Se inici¢ en septiembre de 1986 con la
déclaraci()n de Punta del Este, sus objetivos eran lograr una
mayor liberacién al comercio mundial y actualizar las
normas del GATT, también extender el ambito de aplicacion

a otros sectores del comercio internacional como a la
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agricultura, textiles, medidas de inversién, servicios y
propiedad intelectual, y por esas razones es una de las de

mayor importancia en la historia del Comercio Internacional.

Algunos aspectos destacados de esta Ronda, fueron: la
desgravacion que harian los paises desarrollados a los
productos industriales que seria de un 40% en S afios y para
los productos agropecuarios el mismo porcentaje pero en 6
afios, los pafses en desarrollo reducirian sus aranceles en un
30% para Jos productos industriales y 10% para los

productos del sector agropecuario.

“Entre las reducciones a ciertos productos que se hicieron en
la Ronda de Uruguay, las que beneficiaron a la empresa
mexicana fueron en los siguientes productos: miel, flores,
aguacate, mango, limones, café, jugo de naranja, cerveza,
ron, tequila, productos de vidrio, algunos productos de acero,
motores de explosién, computadoras y chasis para

vehiculos™®

En el sector agropecuario, como ya se menciond, habria una
reduccion de aranceles y las cuotas o permisos de
importacion serian substituidas por aranceles equivalentes

para todos los miembros. Se reducirian en un 20% y 36% los

SWITKER, Jorge: Répimen Juridico del Comercio Exterior de México del GATT =] Tratado
Trilateral, 11, México, 1996.
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subsidios en ese sector en los paises desarrollados, pero
algunos programas como e! de PROCAMPO mexicano no se
verian afectados. Las medidas sanitarias y fitosanitarias
debian ajustarse a los estandares internacionales y con esto

se evitarian barreras innecesarias.

En los servicios, por primera vez se establecieron normas
multilaterales con base en  las normas arancelarias

internacionales.

En lo referente a la propiedad intelectual, se realizaron
acuerdos para proteger los derechos de autor, las marcas de
fabrica o comerciales, dibujos, modelos y partes industriales,
los esquemas de trazado de circuitos integrales, las
denominaciones de origen y secretos comerciales, Estos
acuerdos servirian para cambiar, de una manera mas eficaz
la pirateria que se ha convertido en un problema mundial en

los Gltimos 10 afios.

Con respecto al dumping®, prictica desleal del comercio
internacional, se establecieron clausulas minimas, con
responsabilidades conjuntas para investigar durante un

periodo de cinco afios.

© Se trata de vender bienes en el extranjero a precios inferiores & los del mercado interior del pals
cxportador.
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Se establecieron también tres categorias de subsidios, los
prohibidos (subsidios a la explotacién), los no recurribles (no
pueden ser objeto de cuotas compensatorias) y los recurribles

(2 los que se les puede aplicar cuotas compensatorias).

Las negociaciones de esta Ronda concluyeron con la reunién
ministerial de Marrakesh, y los acuerdos entraron en vigor el
1 de enero de 1995, dentro de esta reunién ministerial se
acordé la creacion de la OMC (Organizacion Mundial del
Comercio) que substituiria al GATT. El 30 de diciembre de
1994 entraron en vigor todos los acuerdos y con ellos la

vigencia de la OMC para el derecho mexicano.

La OMC se define como “El marco institucional del comercio mundial
asi como el érgano administrador de los acuerdos o Instituciones

7

creadas en la Ronda de Uruguay™’. Los objetivos de la OMC son:

- Incrementar la produccion y el intercambio de bienes y

servicios, lo cual aumentaria el empleo y el ingreso.

- Reducir los aranceles y barreras arancelarias, asi como

terminar con la discriminacion en el comercio mundial.

7 WITKER, Jorge:. Régimen Juridico del Comercio Exterior de México de) GATT al Tratado
Trilateral, 1), México, 1996.

7



' Los principales érganos en la OMC son:

* Conferencia Ministerial.- Integrada por todos los miembros y se

retine por lo menos una vez cada dos afios.

¢ Consejo General.- Supervisara el funcionamiento de la OMC,
sus acuerdos y las decisiones ministeriales, asi como sera el

Srgano encargado de la solucién de controversias comerciales.
Es importante sefialar que la OMC adopta los codigos de conducta
suscritos en el GATT a través de su historia.
3.4. Tratado de Libre Comercio con América del Norte.
Este tratado entrd en vigor el primero de enero de 1994, es de suma
importancia para nuestro pais ya que representa el 83% del comercio
internacional de México, que se ha convertido en el socio mas

importante de los vecinos del norte en América Latina:

El llamado TLCAN busca lograr una zona econdmica solida para

comerciar con la Union Europea y la Cuenca del Pacifico.
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Es a su vez un tratado de inversién ya que abarca el comercio de
bienes y servicios. El tratado, tiene un predmbulo y 22 capitulos

distribuidos en ocho partes, cuyos temas son los siguientes:

- Objetivos y definiciones generales,

- Comercio de bienes, principios, reglas de origen, y
diversos campos de produccion como son la industria
agropecuaria, petroquimica, entre otras.

- Barreras técnicas al comercio.

.

- Compras al Sector Ptblico.

- Inversién, comercio de servicios transfronterizo, servicios
financieros, telecomunicaciones, monopolios, empresas
del Estadg‘ y entrada temporal de personas.

- Propiedad intelectual.

- . Solucién de controversias, antidumping y cuotas

compensatorias.

- Excepciones y disposiciones finales.
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--Tiene los siguientes Fines:

- Cooperacién entre las naciones y ampliar la

cooperacion internacional.

- Crear un mercado mds extenso y reducir la

distorsiones del comercio.

- Establecer un marco con reglas claras para poder
lograr la planeacion de las actividades productivas y

de inversion.

- Respetar los derechos y obligaciones de] GATT, asi
como fortalecer la competitividad de las empresas a
nivel mundial,

- Crear empleos para mejorar los niveles de vida,
respetar los derechos de los trabajadores y respetar
siempre el medio ambiente.

Objetivos:

- Eliminar obstéculos al comercio y facilitar el trafico

de bienes y servicios en el territorio de las partes.
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- "Cbmpéteﬁc‘:i'é ieal y aumentar las oportunidades de

inversién, .

- Proteger los derechos de propiedad intelectual y crear
instrumentos  eficaces para la solucién de

controversias.

Principios:

- Trato Nacional

- Trato de Nacién mas Favorecida

- - Transparencia.” .~ -

Aranceles:
- Empezé Meéxico con un 20% de tarifas
arancelarias las cuales se desgravaran en un plazo

de 10 a 15 aiios,

- Se basaran en el sistema armonizado de

designacion y codificacion de mercancias.
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Se suprimird todo tipo de barreras no arancelarias,
no se pondran trabas a los productos procedentes

del territorio de las partes,

Se dard preferencia arancelaria a los productos de
origen. Es decir, los productos de origen son
aquellos originarios de los paises partes o
aquellos que méds del 50% del producto es

originario de las partes.

Los productos PITEX, que vengan de terceros
paises, se les impondran cuotas compensatorias,
mientras que a los productos de la misma especie
originarios no se les impondra ningun tipo de

compensacion.

Los subsidios serin considerados un dafio en el
TLCAN, incluso México tiene un acuerdo desde
1986 con Estados Unidos de América llamado
Acuerdo a prueba de daiios, referente a los

subsidios.

Se creara un territorio aduanero donde los

productos originarios no pagaran ningiin arancel.
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- El Tratado de Libre Comercio le permite a las
empresas de México exportar sus productos y asf

ser mas productivo y competitivo.

3.5. Acuerdo de Asociacion Econdémica, Concertacion Politica y
Cooperacién entre los Estados Unidos Mexicanos y la

Comunidad Europea.

El 2 de mayo de 1995 el Consejo de la Unién Europea, la Comision
Europea y los Estados Unidos Mexicanos firmaron una declaracion

conjunta en la ciudad de Paris para establecer un acuerdo a largo plazo.

El 8 de diciembre de 1997 en Bruselas, se firma un acuerdo entre la
Comunidad Europea y los Estados Unidos Mexicanos, en donde a
' partir de una decisién de un Consejo Conjunto®, que entrd en vigor el 1
de julio de 2000, se establecen los acuerdos necesarios para alcanzar

los objetivos siguientes del acuerdo:

- La liberalizacion progresiva y reciproca del comercio de
servicios, de conformidad con el articulo V del Acuerdo
General de Comercio de Servicios.

- La liberalizacion progresiva de la inversion y pagos.

* Dicho Consejo Conjunto, de conformidad con los articulo 46 y 47 del acuerdo, estard formado por
miembros del Gobierno de México, por una parte y los miembros del Consejo de la Unién
Europea, por otra. Estar4 facultado para tomar decisiones en los casos previstos en el Acuerdo. Las
decisiones que se adopten tendran cardcter vinculante para las partes, que tomardn las medidas
necesarias para ejecutarlas. El Consejo Conjunto podré también hacer las recomendaciones
pertinentes.
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- Asegurar la proteccion adecuada y efectiva de los
derechos de propiedad intelectual, de conformidad con las
normas internacionales mas exigentes.

- El establecimiento de un mecanismo de solucién de

controversias.

La Unién Europea esta formada por: Alemania, Austria, Bélgica,
Dinamarca, Espaiia, Finlandia, Francia, Grecia, Holanda, Irlanda,

Italia, Luxemburgo, Portugal, Reino Unido y Suecia.

El acuerdo le permitird a México tener més apertura econdmica a nivel
mundial y por lo tanto poder crecer y lograr un mejor desarrollo. A
continuacién se analizardn algunas partes importantes referentes al

comercio de este tratado con la Unién Europea.

3.5.1. Objetivos

- Laliberalizacién progresiva y reciproca del comercio de bienes.
- La apertura de los mercados convenidos de contratacion publica.

- El establecimiento de un mecanismo de cooperacidn en materia de

competencia.

- El establecimiento de un mecanismo de consultas en materia de

asuntos de propiedad intelectual.
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- El establecimiento de un mecanismo de solucion de controversias,

- Se establecera una Zona de Libre Comercio que se lograra a mas
tardar en 10 afios. A continuacion se transcribe el articulo 2 de la
Decisién 2/2000 del Consejo Conjunto, que establece el objetivo
del Acuerdo!

Articulo 2 — Objetivo. México y la Comunidad establecerdn una
Zona de Libre Comercio al término de un periodo de transicién con
una duracién méxima de diez afios a partir de la entrada de esta
Decisién, de acuerdo con las disposiciones de esta Decisién y
conforme al articulo XXIV del GATT de 1994

3.5.2. Aranceles

- Los productos originarios no tendran ningtn tipo de arancel.

- No se introducirdn ni crearan nuevos tipos de aranceles.

- La clasificacién de los bienes que se comercien entre México y la
. Comunidad sera aquélla establecida en los regimenes arancelarios
respectivos de cada Parte, conforme al Sistema Armonizado de

Designacion y Codificacion de Mercancias.

- Un arancel aduanero incluye cualquier impuesto o carga de
cualquier tipo aplicado en relacion con la importacion o la

exportacion de un bien, con la inclusion de cualquier forma de

® Diario Oficial de 12 Federacin, 26 de junio de 2000,
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sobretasa o cargo adicional en relacion con tal importacion o

exportacion.

La Comunidad eliminaré todos los aranceles aduaneros sobre las
importaciones de productos originarios de México y nuestro pais
eliminara todos los aranceles aduaneros sobre las importaciones de

productos originarios de la Comunidad.

A partir del afio 2003, el 100% de los productos industriales
mexicanos ingresaran al mercado comunitario libres de arancel, y a
partir del afio 2007 serd el 100% de los productos industriales de la

Union que ingresaran libres de arancel al mercado mexicano.

Se eliminan los aranceles al café, cacao en grano, garbanzo, tequila,
cerveza, mango, papaya y guayaba. El jugo de naranja y el
aguacate se beneficiarain de una cuota amplia con acceso
preferencial, los productos mas sensibles (cérnicos, lacteos,
cereales) se pospusieron hasta 2003, para dar tiempo a la
consolidacion de las actuales reformas de la Politica Agraria

Comun (PAC) europea.

Los aranceles de productos pesqueros se acordaron desgravar en
cuatro plazos y una lista de espera para productos sensibles. En
2003 la UE eliminard los aranceles al 88% de los productos

mexicanos, y Meéxico liberard el 71% de los productos
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comunitarios, La UE otorgard a México una cuota con acceso

preferencial al atin enlatado mexicano.

3.5.3. Principios.

o Trato de la nacién mas favorecida

o Trato nacional

El Acuerdo con la Comunidad Europea beneficiara a nuestro pais en
todos los aspectos ya que al momento de obtener mayores ganancias,
los empresarios crearan mis empleos y esio se verd en la capacidad

adquisitiva del pueblo.
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3.6. Otros tratados de libre comercio celebrados por México son:

Categoria: Multitateral

Tratado: Acuerdo Marco Multilateral pars el Programa de Liberacién Comercial
entre los Gobiernos de Costa Rica, El Salvador, Guatemala, Honduras,
México y Nicaragua,

Lugar de | Managua, Nicaragua.

A "

Fecha de | 20 de agosto de 1992,

Adopcién:

| Cateporia: Multilateral

Status: Vigenie

Tratado: Tratado de Libre Comerciv entre los Estados Unidos Mexicanos y las
Repuiblicas de E! Salvador, Gustemsla v Honduras, 1

Lugur de | México, D.F,

Adopcién:

Fecha de | 29 de junio de 2000.

| Adopeién: .

Entrada en Vigor: | 15 de marzo de 2001 pars I Salvador y Guatemala: 1 de junio de 200) para
Honduras.

Publicado: 14 de marzo de 2001 D.O.F.

Categoria: Multilateral

Status: Vigente

Tratado; Tratado de Libre Conercio entre los Estados Unidos Mexicanos, In'
Republica de Colombia v la Repiblica de Venezuela, S

Lugar de | Cartagena de Indias, Colombin.

Adopcién

Fecha de | 13 de junio de 1994.

Adopcion:

Entrada en vigor:

1 de enero de 1995.

el
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Categoria:

Bilateral

Vigente

Status:
Tratado:

Fecha de Firma:

Lugar de Firma: | México DF.

Tratade de Libre Comercio entre los Estados Unidos Mexicanos y la
Repiiblica de Costa Rica.

5 de abril de 1994,

Entrada en vigor: | 1 de enero de 1995.

Publicado: 10 de enero de 1995 D.O.F.

Categoria Bilateral

Status: Vigente

Tratado: Tratade de Libre Comercio entre ¢l Gobierno de los Estados Unidos

Mexicanos y el Gobierno de la Repiblica de Nicaragua.

ha de firma:

| Lugar de firma: Managus, Nicaragua.

18 de diciembre de 1997.

Entrada en vigor:
AT

1 de julio de 1998,

)
I§

1 de julio de 1998 D.O.F.

Calegorfa Bilateral
Status: Vigente
Tratado:

Tratado de Libre Comercio entre la Republica de Chile y los Estados
Unidos Mexicanos.

Lugar de firma:

Santiapo de Chile

Fecha de firma:

17 de abril de 1998

) de aposto de 1999

Entrada en vigor:

Publicado: 28 de julio de 1999 D.O.F.

Categoria Bilateral

Status: Vigente -

Tratado: Tratade de Libre Comercio entre los Estados Unidos Mexicanos y el
Estado de Israel.

| Lugar de firma: _ | México, D.F.

Fecha de firma:

10 de abril del 2000

 Entrada en vigor:

1 de julio del 2000

Publicado: 28 de junio de 2000, f€ de erratas el 19 de julio del 2000 D. O. F.
Cateporia Bilateral

Status:  Vigente

Tratado:

Tratado de Libre Comercio entre los Estados Unidos Mexicanos y la
Repiblica de Bolivia.

Lugar de firma:

Rio de Janeiro. Brasil

Fecha de firma:

10 de septiembre de 1994.

Entrada en vigor:

1 de enero de 1993,

Publicado:

11 de enero de 1995 D.O.F.

Fuente: Secretaria de Relaciones Exteriores, pagina de internet, consulta realizada
el 12 de julio de 2001, www.sre.pob.mx
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CAPITULO IV

CONTRIBUCIONES DEL DERECHO INTERNACIONAL
EMPRESARIAL EN DIVERSOS AMBITOS.

El Derecho Internacional constituye en la actualidad, una materia de
suma importancia; ello, debido a la apertura econdmica que adoptaron
los paises ante un acelerado proceso de globalizacién. Esta rama del
derecho tiene como propdsito fundamental aportar las normas necesarias
para regular las relaciones entre los Estados y solucionar las
controversias, en el ambito del comercio, las inversiones y en general en

la vida econémica y social de los paises.

Debe seiialarse, sin embargo, que para algunos estudiosos de los
problemas que implica la giobalizacién en el mundo de hoy en dia, en
realidad el poder no radica en los pueblos ni en el Estado, sino en los
grandes consorcios trasnacionales. De acuerdo a este enfoque, afirma

Carlos Sotomayor lo siguiente:

“, . . Para estos consorcios no es vélido seguir diciendo que los gobiernos
deben asegurar la libertad de los individuos, y que la libertad de los

pueblos significa la integridad de un Estado, ni que el mundo necesite de
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esa integridad. Para estos consorcios los gobiernos deben asegurar la

libertad de los capitales y mercancias, no de los seres humanos. . o

En este capitulo se hacen algunas consideraciones de caracter general
acerca de Ia justicia a nivel mundial, significada por la forma en que se
reparte el bienestar colectivo en el orbe. Estas reflexiones pretenden
visualizar el papel que debe tomar el Derecho Internacional en la justicia
y equidad; principios esenciales que deberdn prevalecer para dirimir las

controversias entre los pueblos y naciones del mundo.

Mencién importante merecen los acuerdos de comercio internacional,
dada la influencia que tienen en la distribucién de la riqueza mundial. En
efecto, existe una discusién juridica, en términos de justicia, con respecto
a los verdaderos beneficiarios de esta clase de tratados. Es de observarse
la referencia que se hace al nombre de los tratados “De Libre Comercio”,
 cuando en su acepcion original esto significa “Politica mediante la cual el
Esfado no interviene en el comercio entre las naciones, mediante
aranceles, contingentes u otros instrumentos™; es decir, que se limita la

participacion del Estado en las practicas comerciales internacionales.

- Las principales reglas o normas que regulan al derecho internacional se
‘encuentran en los tratados, ya que en la actualidad son de especial
importancia y trascendencia, pues regulan desde la economia hasta los

derechos humanos a nivel internacional.

! Conferencia pronunciada el dia 4 de julio de 2001, México, LaJornada, 5 de julio del 2001.
? SAMUELSON, Paul: Economia 12* Edicion, México, Editorial Mc. Graw Hill, 1988, p. 1114,
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Los objetivos de estos tratados en materia econdmica consisten en lograr
una apertura en dicha materia a través de la desaparicion gradual y
concertada de las trabas comerciales que algunos Estados le imponen a
otros en el ambito internacional; por lo tanto, hay ciertos objetivos en los
que se basa el derecho internacional para poder lograr que la economia a

nivel mundial esté regulada de una manera sistematica y homogénea.

En lo que se refiere a] ambito social, el Derecho Internacional contribuye
al desarrollo de las sociedades como tales, tanto en el medio urbano
como en el rural y cultural. Cabe hacer notar la creciente influencia y
participacién que la comunidad internacional tiene en el respeto a los
derechos humanos en todos los paises, sobre todo en los menos
desarrollados y pobres, llegandose a condicionar la firma de acuerdos en
materia de comercio internacional a la observancia de estas normas
universales; tal ha sido el caso de la reciente firma de los acuerdos

comerciales entre México y la Unién Europea.

Lo anterior implica que no puedan ignorarse los problemas en el dmbito
de las etnias y razas, ya que en el mundo actual ain existe
discriminacion, ‘esclavitud y muchos problemas de caricter similar a

pesar de los tratados que han surgido referentes a los derechos humanos.

En el aspecto juridico, al igual que en el econdmico, es donde el Derecho
Internacional ha logrado mayores avances, ya que hay un interés por
parte de los estados para que por medio de acuerdos y tratados se llegue a

una homogeneidad normativa.
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A pesar de ser el Derecho Internacional una rame juridica dificil y
compleja, se ha tratado de desarrollar de manera que en un futuro pueda
hablarse de una legislacién que rija a todos los habitantes de este planeta

en materia internacional ya sea en el orden publico o privado.

4.1. Derecho Internacional en el ambito social y cultural.

En el plano social, el derecho internacional procura mejorar de alguna
manera la vida en sociedad, ya que el empleo de mucha gente depende
del establecimiento y operacion de empresas internacionales o bien, de
organismos piblicos interngcionales; por lo tanto, al generarse empleos
el individuo en lo particular y el sector laboral en general tendrd un
ingreso monetario fijo y, en consecuencia, se registrara un crecimiento

econdmico y social.

Un ejemplo claro de,‘ esto lo constituye el sector de empresas
internacionales que tienen establecidas maquiladoras en nuestro pais.
Otra de las ventajas en este ambito es la aplicacion de reglas o normas
por las que se resuelven las controversias entre los sujetos comerciantes
de diversos estados, va que al haber un proceso pacifico de solucién de
problemas se ve beneficiada la sociedad. En el Tratado de Libre
Comercio con Norteamérica existen dos acuerdos que favorecen a la
sociedad de manera directa, uno en materia ambiental y otro en materia
laboral, lo que también es un claro ejemplo de como por medio de este

tipo de normatividad se puede beneficiar la sociedad.
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En lo que se refiere a su contribucion a la cultura, podemos encontrar un

aspecto positivo y uno negativo.

En el primero de estos podemos sefialar que el Derecho Internacional ha
contribuido por medio de acuerdos y tratados a proteger la cultura e
intelectualidad de los Estados y del individuo, un ejemplo de esto son las
leyes que se han expedido internacionalmente en lo que se refiere a la
propiedad intelectual incluso en la mayoria de los tratados sobre
comercio que celebran los diversos Estados, este tipo de proteccion es de

suma importancia.

En el aspecto negativo debe sefialarse que al haber una globalizacion,
muchos de los hechos y fendmenos socioccondémicos suceden con tal
rapidez que no pueden ser regulados por el Derecho y se afecta el
-desarrolio cultural y en algunos casos se transgrede la cultura,

‘idiosincrasia, usos y costumbres de los pueblos.

4.2. Algunos problemas derivados de ia Globalizacion Mundial.

Aunque el Derecho Internacional ha tratado de coadyuvar a la solucién
de los problemas que se suscitan por el fenomeno de la globalizacién
internacional, es evidente que no han podido ser erradicados del todo, ya
que por mucho que se legisle en materia internacional, a nivel local hay
grandes problemas. Uno de ellos es el relativo a las diversas etnias que

existen en el mundo.
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Por ejemplo, el continente africano, a través de la historia ha tenido una
infinidad de problemas, ya que en él existen cientos de etnias diversas
con costumbres diferentes, religiones, culturas y formas de gobierno
distintos, lo cual provoca que aun haya enfrentamientos entre grupos

étnicos. Algo similar sucede en nuestro pais con la etnias indigenas.

El problema de tipo alimentario también es relativo a esas zonas. En
Africa mueren miles de personas y nifios al afio porque carecen de
alimentos; estos problemas no sélo se dan en ese continente sino incluso

en la mayoria de los paises.

Para darnos cuenta de porque se da este problema en la alimentacién de
los paises tercermundista podemos sefialar cinco caracteristicas

esenciales:

o Falta de recursos econdmicos por parte de los paises
subdesarrollados para lograr modernizar y hacer productiva

a la industria.

e Abuso de los paises desarrollados al imponer costos

excesivos,

o Indiferencia de los paises desarrollados ante el problema de
alimentacion un claro ejemplo de esto se dio hace algunas
décadas cuando Lyle P.Schertz encargado de los asuntos
exteriores de los Estados Unidos sefialo: “ni nosotros ni los

demas paises ricos estamos dispuestos a renunciar a
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substanciales ingresos de divisas en beneficio de alimentar a

los pobres'™.

La falta de preparacion y de tecnologia en los paises

subdesarrollados.

El acumulamiento que tienen de capital los paises
desarrollados y su influencia en los mercados

internacionales.

“Un rasgo predominante de los paises poco desamollados es su baja
produccién per-cépita y por ende, el bajo nivel de ingreso que origina un

monto reducido de ahorro e inversién, lo que, a su vez, impide que

ascienda su ingreso. Tal situacion claramente se explica en la metafora

del “circulo vicioso” de la pobreza. “Ingreso bajo- ahorro-bajo

productividad baja — Ingreso bajo - etc”, ¢

La tradicional pobreza de la poblacién campesina, se debe también al

monocultivo, las grandes desventajas de la “plantacién colonial

exportadora”, la escasa o nula fertilizacion de las tierras, asi como la

permanente erosion a la que estdn sujetas, son factores, entre otros, que

limitan el desarrollo agricola.

Otro de los problemas que afectan la alimentacion de amplios sectores

de la poblacion, en la mayoria de los paises del tercer mundo, son las

* FOINZYLBER Femando, Las Empresas Transnacionales, 1* Edicion, Fondo de Cultura
Econdmica, México, 1993, pég. 104,

* NURKSE, Ragnar: Problema de la Formacién de Capital en los Paises Subdesarroliados,
México, Fondo de Cultura Econdmica, 1968, Pag. 67.
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crisis econémicas que se han presentado recientemente. Uno de los
ejemplos mas significativos se dio en nuestro pais en 1994, cuando se
registrd una crisis econémica que se sumo a las anteriores y provocéd un
descenso en el nivel de vida de la poblacion, sobre todo en la de bajos

recursos.

El derecho internacional a través de algunos tratados sobre derechos
humanos pretende acabar con este tipo de problemas, ya que se considera
como un derecho fundamental el acceso a la alimentacién de toda la

poblacién de cualquier pais.

En lo que se refiere a la industria y a los problemas que ha generado ésta,
hay que remontarse a] pasado econdmico y social, donde en un principio
era incipiente el comercio internacional y, por lo tanto, las controversias
de este tipo eran de escasa importancia. Sin embargo, en la actualidad,
cuyo signo de los tiempos es la existencia de un mundo moderno, con
grandes avances tecnoldgicos y en materia de comunicaciones y
transportes,. asi como el predominio de empresas internacionales o
transnacionales y una forma de vida basada en el consumo cuyo sustento
es la globalizacion econémica, se generan graves problemas, a lo cual el
Derecho Empresarial Internacional ha de poner atencion especial, ya que
con base en distintos ordenamientos que los Estados lleguen a acordar,
se tendera a  controlar las actividades de las trasnacionales,
especialmente en lo que toca a la acumulacion inmoral de ganancias. Una
de las soluciones, a través del Derecho Internacional seria elaborar una
legislacién homogénea que regulara a las industrias y otro tipo de

empresas y desarrollar actividades a nivel internacional,
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4.3, Aspectos educativos,

La educacién no es mas que un reflejo de la crisis econdmica, social y

cultural que existe, internacionalmente, en la actualidad.

La educaci6n es el (inico medio que tiene un individuo para alcanzar sus
objetivos.” A partir de la posguerra se ha tratado de impartir una
educacién para lograr un cambio social, los paises industrializados o de
primer mundo tienen grandes planes educativos con lo cual se han
“beneficiado los paises menos desarrollados, ya que muchos de sus
alumnos van a estudiar por medio de becas o algiin tipo de oportunidades

a los paises con mayor desarrollo tecnologico y cientifico.

Como compromiso de la sociedad global, la educacion esta en uno de los
niveles més altos de la escala de valores, ya que se le considera un
derecho humano, en la Declaracién Universal de los Derechos Humanos
de la ONU.

El problema de la educacion, en la actualidad, se presenta con motivo de
la disparidad que existe entre los paises desarrollados y los
subdesarrollados, ya que en los primeros los avances tecnoldgicos y
cientificos han venido a mejorar con medios educativos mas eficaces y en
los paises atrasados existen grandes problemas en este aspecto, ya que
carecen de los avances tecnologicos y cientificos e incluso pagan sueldos

inadecuados al personal docente. Otra problematica existente en la
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educacion mundial es que en los paises subdesarrollados el sistema

publico de ensefianza en ]a mayoria de los niveles es muy deficiente,

Por medio del derecho internacional pueden celebrarse acuerdos o
tratados para el desarrolio educativo, pero mientras los paises no quieran
en su ambito dar la atencion necesaria a este problema, no serviran de

mucho los esfuerzos internacionales que se realicen,

4.4. Problemas del medio ambiente.

Debemos tener en cuenta que los problemas ambientales ya no sélo
competen a los Estados o a los paises donde se generan, sino que ya son
problemas de cardcter internacional ya que ponen en peligro a la

humanidad en general,

La globalizacion es lo que ha hecho que el medio ambiente empiece a ser
‘regu'lad'o,'ya' que gracias a los avances tecnoldgicos y cientificos se ha

‘.podld ‘estudnar mas sobre la biosfera, mares, aguas dulces, fauna, flora,

: .'entre otros. Incluso el derecho internacional trata de regular materias

contaminantes y radioactivas.

Los Estados han firmado convenios, para dar una proteccion mis amplia
al medio ambiente algunos de estos tratados son: El Convenio de Viena
para la Proteccion de la Capa de Ozono, Convenio para la Proteccién y
Desarrollo Marino de la Region del Caribe, Carta de Derechos y Deberes

Econdmicos de los Estados, entre otros.
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Los acuerdos celebrados en materia del medio ambiente han servido para
imponer reglas las cuales tienen que seguir los Estados para que no se
perjudique la ecologia, incluso los Estados pueden incurrir en un ilicito si
realiza una contaminacion grave al medio ambiente, y este ilicito se

considera como un crimen internacional.

Es importante sefialar que en materia ambiental hay leyes de cardcter
internacional, a fin de que los Estados de primer mundo no manden sus
desechos o contaminantes a los paises subdesarrollados y evitar la
contaminacion y destruccion de flora y fauna en el futuro, a efecto de que

los paises logren un desarrollo sustentable.

4.5. Ambito Econémico

En lo que se refiere a la economia, el Derecho Internacional juega un
papel de suma importancia y mas en la actualidad, en que existen
diversas zonas de libre comercio, bloques comerciales y figuras

similares,

El libre comercio ha tenido en los tltimos afios un auge impresionante, y
para entender mejor qué es un tratado de este tipo, debe tomarse en
cuenta lo ya descrito en el capitulo tercero. El libre comercio es el
resultado de “los tratados en virtud de los cuales las partes se

comprometen a eliminar o reducir los aranceles y las barreras no
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arancelarias al comercio™

, es decir, io que buscan en la actualidad los

Estados en materia de economia es abrir sus fronteras para vender sus

productos a otros Estados.

Existen varias formas de integracion econémica de los Estados,

reconocidas por el Derecho, estas son:

o AREA O ZONA DE LIBRE COMERCIO.- En el Art. XXIV, num. 8,

inciso b) del GATT se le define como “El édrea o zona que esta
constituida por un grupo o mas de territorios aduaneros, entre los
cuales se eliminan los derechos de aduanas y demds restricciones
z{pficables a lo esencial de los intercambios comerciales de los
productos originarios de los territorios constitutivos de dicha zona de
libre comercio, en donde los Estados miembros quedan en libertad
de fijar el arancel aplicable a las importaciones provenientes de

terceros paises™,

UNION ADUANERA.- El Art. XXIV, nim. 8, del GATT la define
como “la sustitucion de dos o més territorios aduaneros por uno solo,
de manera que, por una parte, los derechos de aduana y las demés
restricciones al comercio sean eliminados con respecto de lo esencial
de los cambios comerciales entre los territorios constitutivos de la

unién y, por la otra, que cada uno de los miembros de la propia union

S WITKER Jorge, Comercio Exterior de México Marco Juridico v Operative, Mc Graw Hill,
México 1996
$ ORTIZ Ahl, Loretta, Derecho Internacional Publico, I* edicién, Harla, México, 1998,
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aplique un régimen sustancialmente idéntico a su comercio con los

territorios que no estén comprendidos dentro de Ia misma™’.

»7?

¢ UNION ECONOMICA .- Es una de las formas de integracién mas

completas que existen, y tiene las siguientes caracteristicas:

Eliminacion de aranceles en el territorio de la comunidad y
una tarifa comtin de los mismos frente a terceros Estados.
Libertad de circulacion de bienes y servicios, personas y
capitales.

Politicas fiscales, sociales y econémicas armonizadas entre
los'Estados que forman dicha unién.

Creacién de instituciones monetarias de caracter

supranacional, con funciones normativas y judiciales.

¢ MERCADO COMUN. Esta Figura se define como * La unificacion

del territorio y de la poblacién de los Estados miembros, con la

finalidad de someterlos a una legislacion e instituciones econémicas

2t

comunes™, uno de los ejemplos mas claros de esto es el
MERCOSUR, formado por los paises de Sudamérica.

o INTEGRACION POLITICA Y ECONOMICA TOTAL. Esta es la

forma més completa de integracion que maneja la doctrina ya que se

_conjuntan las politicas econdmicas, fiscales, sociales, y su

7 ORTIZ Ahlf, Loretia, Derecho Internacional Publico, 1* edicién, Harla, México, 1998, p. 88.

§ 1dem p. 89.
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caracteristica principal es establecer una autoridad supranacional

cuyas decisiones obliguen a los Estados miembros de esta integracion.

De lo anterior podemos concluir que en la actualidad se presentan formas
de integracion entre los Estados para obtener beneficios econdmicos y
una de esas formas de integracién son los tratados de libre comercio,
éstos regulan principalmente aspectos econdmicos y en general son los

siguientes:

» Aspectos arancelarios. Estos se conforman por dos tipos de
aspectos, las barreras arancelarias que son impuestos que un
Estado impone a otro para permitirles que sus productos se
vendan en su territorio y las barreras no arancelarias son limites
al comercio, que imponen los Estados para impedir fa
introduccién, a sus territorios, de ciertas mercancias que
perjudican su economia y a sus productores, un ejemplo de

estos son los permisos sanitarios.

® Procedimientos aduanales. Aqui se establecen los
procedimientos que deben seguir los Estados para introducir sus
productos a otros, también se establecen las reglas de origen,
que son las caracteristicas que debe reunir un producto para
considerarse como originario de alguno de los paises que

participan en el tratado.

o Comercio de bienes. Trata sobre el proceso que ha de seguir la

liberacion arancelaria de los productos que son parte del tratado
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" de libre comercio, porque algunas veces los paises miembros de
un tratado para no afectar la produccién nacional realizan

reservas sobre ciertos productos.

» Comercio de servicios. Los servicios en la actualidad son de
gran importancia en un tratado de libre comercio, y se definen
como “Aquellos intangibles que, vinculados a la produccion de
las mercancias, generan ingresos y empleos en toda la

economia™’,

Los servicios en la actualidad han obtenido una gran importancia en

los tratados de libre comercio y pueden clasificarse en:

o Servicios al consumidor. Son los servicios directos a los
consumidores, ejemplo: tintorerias, restaurantes, hoteles, entre

otros.

» Servicios al productor. Se definen como “los que se hacen
presentes antes y después de la produccion (financieros,
comerciales, transportes, telematica e informatica), mismos que
externalizados de las grandes empresas pasan a formar unidades
independientes y dinamicas, y se encargan de producir y
difundir la informacion y las nuevas tecnologias de produccion

y administracion”"’,

® WITKER, Jorge: Régimen Juridico del Comergio Exterior de México del GATT al Tratado
Trilateral, 1) - UNAM, México, 1996, p. 212.
" Idem p. 213,
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Servicios Publicos. Son los servicios prestados por el Estado,
como: defensa, administracion, justicia, educacién y seguridad

social, entre otros.

Servicios Profesionales. Son aquellos de cardcter juridico,
salud, contables, es decir todos los que son prestados por los
profesionistas de las diversas ramas existentes en un momento

y pais determinado.

Servicios financieros. Consisten en aquellos que prestan o
realizan las Instituciones Bancarias de los paises que pertenecen
al tratado y estaran regidos por los principios de trato nacional

y de nacion mas favorecida,

Industria. Son las actividades de transformacion. Er los
acuerdos relativos a ellas, se sefialan las reglas que seguirdn los
paises respecto de sus industrias como por ejemplo la
cinematografia, television y radio, los paises pueden establecer
salvagﬁardas 0 reservas para proteger estas actividades

econdmicas.

Compras en el Sector Publico. Sefiala un intercambio
comercial a un mercado de compras gubernamentales. es decir
que los paises miembros puedan realizar compras en el sector

publico.
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o Inversiones, Se establecen derechos y obligaciones de los
inversionistas, asi como condiciones de seguridad y

certidumbre para los inversionistas y sus inversiones.

El derecho internacional busca en la actualidad realizar una
codificacién de leyes que, permita desarrollar la economia de algunos
paises por medio de la interaccién con otros, por lo que podemos
determinar que los objetivos de los tratados en materia de comercio

son los siguientes:

e Expansién del comercio mundial a efecto de ampliar la

cooperacion internacional entre los paises.

e Creacion de un mercado mds extenso para que se beneficien los

- bienes y servicios que producen los Estados.

o Establecimiento de las reglas para que se de un intercambio

comercial sin distorsiones.
o Fortalecimiento de la competitividad de las empresas a nivel
mundial, para traer beneficios a sus respectivos Estados y

pobladores.

o Que los bienes y servicios estén protegidos por los derechos de

propiedad intelectual.
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o Creacion de las normas u ordenamientos necesarios para evitar
las practicas desleales al comercio y que de esa forma no se
afecte ni a la economia de los Estados en particular, ni a la

economia mundial.

o Generacién de los mecanismos idéneos para la solucién de

controversias derivadas de actos comerciales.

En el dambito comercial o econdmico el derecho internacional ha
tenido una gran aportacidn, ya que gracias a los tratados y acuerdos
que celebran Jos Estados, los particulares se han visto beneficiados,
pueden ofrecer sus servicios y productos en otros mercados y obtener
grandes beneficios para su empresa, no solo ya obtienen beneficios
econbmicos nacionales, sino que ya pueden negociar sus productos en
el extranjero sin ningin tipo de problemas o de barreras. Este auge
que han tenido las regulaciones en materia economica, es resultado de
la globalizacion y de los grandes capitales que siempre buscan

reproducirse por medio de las inversiones que realizan.

Los Tratados de Libre Comercio han influido de manera indirecta en
las relaciones laborales € incluso hay algunos acuerdos especiales que
se firman junto con un tratado en materia laboral; un claro ejemplo de
esto es el acuerdo laboral que se firmé conjuntamente con el Tratado
de Libre Comercio de América del Norte. Las naciones que
pertenecen a este tratado se ven beneficiados en materia laboral ya

que mientras Estados Unidos de América obtiene una mano de obra
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barata y puede tener mas ganancias a nuestro pais se le beneficia con

fuentes de trabajo.

Este beneficio al trabajo resultado de los tratados, deberia favorecer
de una manera directa la economia de un pais, un ejemplo claro es
Meéxico que al tener mas gente con trabajo, serd mas gente productiva
y por lo tanto existird un flujo de capital importante que propicie el

crecimiento econémico.

Cabe mencionar que los tratados conllevan muchas ventajas, sobre
todo los que se firman en virtud de consideraciones econémicas, pero
también tienen sus bemoles. Uno de ellos es que los paises en los que
se han celebrado tratados de libre comercio y cuentan con industrias
menos desarrolladas; en los primeros afios del tratado presentan
problemas de competitividad, debido. a la pérdida de la
sobreproteccion estatal que existia, Aunque sea reiterado, un ejemplo
de ello es México y su insercion al TLCAN, ya que la industria y
produccidn de los otros dos paises participantes, es mas desarroliada,

grande y competitiva,

4.6. Ambito Juridico
Hemos analizado varios dmbitos en los que el Derecho Internacional

ha tenido, una contribucion o alguna influencia pero el mas

importante de todos es el ambito juridico.
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Una de las contribuciones mas importantes a este 4mbito son los
tratados y convenios, ya que son una de las principales fuentes del
derecho internacional, y la Convencién de Viena los define como “Un
acuerdo internacional celebrado por escrito entre Estados y regido por
el Derecho Internacional Piblico, ya conste en un instrumento Gnico o
en dos o mas instrumentos conexos y cualesquiera que sea su

denominacién particular™'!

, cabe mencionar que aunque los tratados
son de orden publico rigen en muchos casos las relaciones de los

particulares a nivel internacional.

Es importante conocer como se realiza la celebracion de un tratado, y

este es el procedimiento:

" ¢ Negociacion.- Esta tiene por objeto que las partes realicen
conversaciones e intercambio de ideas y necesidades para llegar

a determinar las clausulas que se pondrén en el tratado.

o Adopcion del texto del tratado.- Una vez que se ha terminado
con la negociacion de las partes, estas adoptan el tratado, en la
actualidad los tratados bilaterales son adoptados por

unanimidad y Jos multilaterales por dos terceras partes.

s Autenticacion del texto.- Se define como “El acto mediante el

cual se establece el texto definitivo de un tratado y certifica que

012

ese texto es el correcto y auténtico™", y quedard como

'Y ORTIZ A, Loretta, Derecho Internacional Piiblico, 1* edicion, Harla, México, 1998, Pag 150,
2 Ibidem, Pag 152.
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autentificado, ya sea por la forma en que convinieron las partes
o por la rubrica de los representantes de Jos Estados partes en el

tratado.

* Manifestacion del consentimiento.- Es el acto por medio del

cual los Estados se obligan a cumplir el tratado.

Los Organos estatales competentes para poder firmar un tratado son

los siguientes:

o Jefes de Estado y Ministros de Relaciones Exteriores.
o Jefes de la Mision Diplomatica,
» Los representantes de los Estados acreditados como tales ante

una conferencia internacional o un Organismo Internacional.

Los tratados como podemos observar son de suma importancia e
incluso tienen medios de solucién pacifica de controversias ante la

posibilidad de que esto se presente entre los Estados.

Existen dos tipos de medios para solucionar las controversias los
medios diplométicos y los medios juridicos de solucién de

controversias.



4.6.1. Medios Diplomaticos.

¢ Negociacion, estas son conversaciones diplomaticas para tratar de

resolver un conflicto de una manera eficaz y sin llegar a

procedimientos judiciales, lo realizan los 6rganos diplomaticos.

Los buenos oficios y la mediacion entre Jos Estados.- Los primeros
consisten como su nombre-lo indica en oficios que se mandan a las
partes para tratar de ilegar a un acuerdo y ponerle fin al conflicto,
la segunda es parecida a los buenos oficios pero aqui se les envian
a las partes soluciones para el conflicto para saber si aceptan o no,

pero ninguno de los dos se dan de manera frecuente.

Las comisiones de investigacion.- se definen como * Aquellas que
sirven para facilitar la solucidn de los litigios, cuando se esclarece
por medio de un examen imparcial y concienzudo las cuestiones de
hecho”", Las comisiones se forman mediante acuerdo realizado

‘por las partes para tratar de llegar a una solucién.

Procedimiento conciliatorio.- este es definido por la doctrina como
“La intervencion en arreglo de una diferencia internacional, de un
organo sin autoridad politica propia que, cuando gozan de la
confianza de las partes en litigio, esta encargado de examinar todos
los aspectos del litigio y proponer una solucién que no es

obligatoria para las paries™".

1 ORTIZ Ahlf, Lorenta, Derecho Internscional Pablico, 1° edicién, Harla, México, 1998, pag
" {dem, pag.
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No ‘es otra cosa que un procedimiento conciliatorio en el que se
relinen todos los elementos y pruebas que existen entre las partes los
mismos que son estudiados y se les da una solucién para que decidan

si la aceptan o no.

4,6.2. Medios Juridicos.

La mayoria de los tratados internacionales incluyen medios juridicos
en su contenido para poder resolver las controversias que surjan entre
las partes; el mas importante de ellos es el arbitraje internacional. Un
ejemplo de esto es el Tratado de Libre Comercio celebrado por
nuestro pais con los vecinos del norte en el que comprende la
regulacion del arbitraje o panel arbitral para dirimir las controversias

que se susciten.

El arbitraje internacional se define como * Aquel método de solucion
de controversias que tiene por objeto arreglar los litigios entre los
Estados, mediante jueces elegidos por ellos y sobre la base del

"% derecho”'*.Sus caracteristicas son las siguientes:
o Los érbitros son elegidos por las partes.

o Mediante el arbitraje se resuelve definitivamente el conflicto

entre los Estados.

¥ ORTIZ Ahlf, Lorena, op_cit, I* edicion, Harla, México, 1998, pag.
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e Ellaudo que se dicta es obligatorio y por lo tanto vinculativo

para las partes en el litigio.
o Las partes designan a sus consejeros, agentes y abogados.

o Se distingue por dos fases la primera es la escrita donde se
realiza l]a memoria, la contra memoria, la replica y la duplica y
la oral que consiste en debates ante el érgano arbitral que

formulen las partes.

o Las deliberaciones se hardn en forma secreta y las resoluciones

se tomaran por la mayoria.
'i: . 0 .
o El laudo estara motivado y se leer en sesién publica,
A pgrandes rasgos este es el procedimiento para llevar a cabo el
arbitraje internacional, puede ser que en algunos tratados las partes

hayan convenido otros aspectos, pero por lo general estos son los

elementos mas importantes.
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4.7. Convenciones de Derecho Internacional Privado.

Otra aportacion del derecho internacional son las convenciones en

materia de Derecho Internacional Privado que se han celebrado a

continuacién analizaremos algunas de ellas'®;

4.7.1.

4.7.2.

Convencion Interamericana sobre Exhortos y Cartas Rogatorias.

Se firmé el 30 de enero de 1975, se aprobé el 20 de febrero de
1978 y se promulgé el 25 de abril de 1978.

Trata sobre el instrumento por el que un juez de un Estado solicita
la ayuda del juez de otro Estado a fin de que en auxilio del primero
realice ciertas funciones, como pueden ser notificaciones y

emplazamientos entre otras funciones.

Convencién Interamericana Sobre Normas Generales de Derecho

Internacional Privado.

Se firmo el 8 de mayo de 1979, se aprobé el 13 de enero de 1983 v
se promulgé ef 21 de septiembre de 1984.

Establece las normas juridicas que serin aplicadas en conflictos

que se susciten en e} extranjero.

18 PEREZNIETO Castro, Leonel: Derecho Internaciona) Privado, México, Editorial HARLA, 1995,
pags 231-238,
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473,

4.74.

4.7.5,

Convencién Interamericana sobre Competencia en la Esfera
Internacional para la Eficacia Extraterritorial de Sentencias

Extranjeras y Laudos Arbitrales Extranjeros.

Se firmd el 24 de mayo de 1984, se aprobé el 6 de febrero de 1987
y se promulgd el 28 de agosto de 1987.

Trata sobre las reglas que existen para la competencia de un

érgano jurisdiccional en el extranjero.

Convencién Interamericana Sobre los Conflictos de Leyes en

Materia de Sociedades Mercantiles,

Se firmo el 8 de mayo de 1979, se aprobé el 13 de enero de 1983 y
se promulgé el 28 de abril de 1983,

En ella sefiala que las sociedades mercantiles se regirdn por la ley
del lugar de su constitucion, el cual se considera como donde se
cumplan todos los requisitos de forma y fondo requeridos para la
creacion de dichas sociedades, incluso nuestro derecho reconoce
como legales a las sociedades extranjeras constituidas legalmente

conforme las normas de sus paises.

Convencion Interamericana Sobre la Eficacia Extraterritorial de las

Sentencias y Laudos Internacionales.
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4.7.6.

4.7.7.

Se firmé el 8 de mayo de 1979, se aprobé el 4 de febrero de 1987 y
se promulgd el 28 de agosto de 1987,

Comprende las normas que lograran que las sentencias dictadas
conforme a derecho en un Estado puedan tener efectos o ser

cumplidas en otro Estado.

Convencién  Interamericana  Sobre  Arbitraje  Comercial

Internacional.

Se firmé el 30 de enero de 1975, se aprob6 el 9 de febrero de 1978
y se promulgd el 27 de abril de 1978.

Se establecen las reglas para que las partes puedan llevar a cabo un

arbitraje internacional y solucionar sus controversias.

Convencion de las Naciones Unidas Sobre los Contratos De

Compraventa Internacional de Mercaderias.

Se firmé el 11 de abril de 1980, se aprobd el 12 de noviembre de

1987 y se promulgd y entr6 en vigor el 17 de marzo de 1988,

La Convencién de las Naciones Unidas sobre los Contratos de
Compraventa Internacional de Mercaderias proporciona un texto
uniforme del derecho sobre la compraventa internacional de

mercaderias. La Convencion fue preparada por la Comision de las
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Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacional
(CNUDMI).

Dada la necesidad de un desarrollo del comercio internacional
sobre la base de la igualdad y del beneficio mutuo constituye un
importante elemento para el fomento de las relaciones amistosas
entre los Estados y al considerar que la adopcion de normas
uniformes aplicables a los contratos de compraventa internacional
de mercaderias en las que se tengan en cuenta los diferentes
sistemas sociales, econdmicos y juridicos contribuiria a la
supresion de los obstaculos juridicos con que tropieza el comercio
internacional y promoveria su desarrollo. Surge esta convencion, la
cual contiene regulaciones aplicables a los contratos de
compraventa de mercaderias entre partes que tengan Sus
establecimientos en Estados diferentes. En cuanto a las

restricciones para su aplicacion, el articulo 2 establece que:
La presente Convencion no se aplicard a las compraventas:
a) de mercaderias compradas para uso personal, familiar o doméstico,
salvo que el vendedor, en cualquier momento antes de la celebracion del
contrato o en el momento de su celebracion, no hubiera tenido ni debiera
haber tenido conocimiento de que las mercaderias se compraban para ese
uso;

b) en subastas;

c) judiciales;
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d) de valores mobiliarios, titulos o efectos de comercio y dinero;
¢) de buques, embarcaciones, acrodeslizadores y acronaves;

f) de electricidad.

Es interesante saber que esta Convencion considera compraventas
los contratos de suministro de mercaderias que hayan de ser
manufacturadas o producidas, a menos que la parte que las
encargue asuma la obligacion de proporcionar una parte sustancial
de los materiales necesarios para esa manufactura o produccién. En
este Ultimo caso podrian caber los contratos de maquila que

realizan empresas asentadas en México.

Este acuerdo internacional, no se aplicara a los contratos en los que
la parte principal de las obligaciones de la parte que proporcione
las mercaderias consista en suministrar mano de obra o prestar

otros servicios.

El hecho de que exista un ordenamiento internacional a nivel
mundial que estipule las caracteristicas de los contratos de
compraventa de mercaderias a nivel internacional, es de gran
utilidad para normar criterios y tener referencias para la practica

continua de esta clase de actividades econdmicas,
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El Derecho Internacional también ha contribuido en el ambito procesal
juridico, cada pais tiene normas procésales que regulan el procedimiento
procesal en materia internacional, en nuestro pais este tipo de normas
estan reguladas en el Cédigo Federal de Procedimientos Civiles. En este
ordenamiento se encuentran los capitulos relativos a la cooperacion

procesal internacional.

El Derecho Empresarial Internacional contribuye en el ambito juridico
con tres aspectos muy importantes: el primero son los tratados
internacionales, que constituyen la forma para regular c6mo los Estados
se relacionardn con otros y de qué manera afectaran al particular; los
segundos son los tratados celebrados para regular las relaciones de
derecho en el &mbito particular y los terceros, las regulaciones que tiene
cada Estado en su derecho interno para la aplicacion del derecho

extranjero,
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CONCLUSIONES GENERALES

El entorno globalizado es una realidad socioeconémica innegable
y, por ende, el derecho no puede ni debe mantenerse al margen de

este fendmeno mundial de la época moderna.

. Dentro de este contexto, la mediana, gran empresa, los poderosos

consorcios y corporaciones trasnacionales, asi como en general
quienes ejercen el comercio internacional demandan el
establecimiento de legislaciones comunes internacionales,
aceptadas por los nacionales de todos y cada uno de los paises que

de una u otra forma mantienen relaciones comerciales.

El Derecho Empresarial Internacional, concebido como un
conjunto de normas juridicas, evidentemente que constituye la
referencia obligada que rige las relaciones entre individuos y
personas morales, cuando practiquen actos mercantiles. Este
concepto tiene estrecha relacién con el derecho internacional
privado, el cual se caracteriza por regular las relaciones entre dos o
mas particulares de diferente nacionalidad y entre un particular y

un gobierno de otro pais.
La practica juridica, como en cualquier otra rama del derecho, se

orienta a la resolucion de conflictos y controversias que surgen con

la apertura y globalizacion econdmica, por ello, es necesario que
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las relaciones de todo tipo sean reguladas en materia internacional

para que tales situaciones sean homogéneas.

. El Derecho Empresarial Internacional, como rama del Derecho

relativamente nueva, surge como resultado de la expansion
econdmica de las empresas trasnacionales, ello debido al progreso
de la técnica, al crecimiento y la concentracion de los grandes
capitales, en especial en los paises altamente desarrollados,
acrecentdndose muchas veces su poderio econdmico y politico, ya

que cuentan con el apoyo de sus respectivos gobiernos.

El derecho empresarial internacional adquiere un papel muy
importante en los paises menos desarrollados, como el caso de
Meéxico, toda vez que las empresas multinacionales recurren a la
monopolizacién del mercado, las practicas corruptas y el abuso
hacia los trabajadores. De ahi la razon por la cual debe pugnarse
porque esta rama del Derecho regule méds y mejor la accién
juridica, econdémica, social, politica y cultural de las

trasnacionales.

. . ot
. Uno de los primeros esfuerzos para lograr la regulacién

internacional de las empresas, es el codigo de conducta,
promulgado por el grupo andino en Sudamérica. Sin embargo, no
era un instrumento juridico capaz de controlar a las empresas,

mediante la reglamentacién de su funcionamiento y
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comportamiento en el extranjero, pero lo mas importante es que un
codigo de esta nawraleza seria aquél que regule a la filial en el
extranjero y a la matriz y tenga la obligatoriedad necesaria bajo

una consecuente coercion.

En 1972, en la Conferencia sobre Comercio y Desarrollo
Organizada por la ONU, se expidié un Cédigo de Conducta,
después de transferencia de tecnologia y sobre todo de conducta
para las empresas internacionales, contemplandose entre otros
aspectos, la no intervencién en asuntos interiores de los paises;
reglamentar sus actividades para promover el desarrollo; favorecer
la asistencia técnica y motivar la reinversién de las utilidades en

los paises en vias de desarrollo.

La necesidad de estas regulaciones es y ha sido creciente para que
las relaciones comerciales entre los paises se desarrollen en forma
pacifica y arménica, sin privilegiar los intereses de ningn Estado.
Los tratados internacionales se apegaran estrictamente a la equidad
y a la justicia, proporcionandole a cada pais contratante lo que

realmente le corresponde.

10.Las fuentes juridicas del Derecho Internacional Empresarial son

internas y externas; las primeras, corresponden a los propios

intereses de los empresarios, tanto exportadores como
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importadores, las segundas, estan referidas al cumplimiento de

tratados comerciales que los Estados celebraran con el exterior.

11.Los tratados son fuentes juridicas para el comercio y éste tiene una
relacién estrecha con la empresa y, por lo tanto, los tratados son

fuentes importantes en el Derecho Empresarial Internacional,

12.Los tratados internacionales, como convenciones o acuerdos de
voluntades celebrados por dos o mas Estados tienen especial
importancia en México, ya que se han celebrado convenios con
tres continentes diferentes; sus fuentes como ya se dijo, son

internas y externas.

13.En el caso concreto de México, las fuentes juridicas internas que
regulan dentro del termritorio nacional los intercambios de
mercancias y servicios con otros paises son principaimente el

articulo 131 constitucional.

14.El comercio exterior también se rige por la Ley del Impuesto
General de Importaciones y Exportaciones, la Ley Aduanera, la
Ley de Inversion Extranjera, las fiscales y las especiales

relacionadas con el Comercio Exterior.

15. Las fuentes juridicas externas o internacionales, constituidas por

el conjunto de acuerdos bilaterales y multilaterales suscritas por el

117



ejecutivo federal y aprobadas por el Senado de la Repiblica, estan

representadas por los siguientes instrumentos legales:

- Acuerdo General sobre Aranceles y Comercio (GATT),

- Organizaciéon Mundial de Comercio (OMC).

- Tratado de Libre Comercio con América del Norte
(TLCAN),

- Acuerdo de Asociacion Econémica, Concertacion Politica y
Cooperacion entre los Estados Unidos Mexicanos y la Union
Europea (TLCUE).

- Ademas diversos tratados celebrados en los ultimos afios
con paises latinoamericanos y que se especifican en cuadro

anexo de] capitulo tercero del presente trabajo.

16. El GATT es el organismo més antiguo, surgié como una clara
respuesta al proteccionismo comercial, imperante durante el
periodo de reconstruccion econdmico posterior a la segunda guerra
mundial. Dicho acuerdo incorporéd cuestiones basicas como la no
discriminacién en el comercio, la reduccidon negociada de los
aranceles y la eliminacion gradual de las restricciones al comercio;
finalmente, esta institucion integré un Cédigo de Principios que
deberian ser observados por los paises miembros; entre estos
principios cabe mencionar los siguientes: el de la naciéon mas
favorecida, reciprocidad, la no discriminacién, igualdad de los

Estados, eliminacion de aranceles y tarifas y libre circulacion de
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las mercancias, en los territorios de los paises pertenecientes a este

acuerdo.

17.El GATT funciond a través de conferencias denominadas
“Rondas”, como la de Tokio y Uruguay, en donde se trataron
temas importantes con relacion a la apertura comercial; en
especial, destaca la Ronda de Uruguay, con la declaracion de Punta
del Este, cuyos objetivos eran lograr una mayor liberacion del

comercio mundial y actualizar las normas del GATT.

La Ronda de Uruguay fue de gran importancia para México, en
virtud de que regulaba la desgravacion de un 40% a los productos
industriales y agropecuarios en un plazo respectivamente de 5y 6
afios por parte de los paises desarrollados y en el caso de los paises
en desarrollo reducian sus aranceles en un 30% para los productos
industriales y un 10% para los agropecuarios. Los productos
mexicanos que resultaron beneficiados fueron los siguientes: miel,
flores, aguacate, mangos, limones, café, jugo de naranja, cerveza,
ron, tequila, productos de vidrio, algunos productos de acero,

motores de explosién, computadoras y chasis para vehiculos.

En la Ronda de Uruguay, por primera vez se establecieron normas
multilaterales sobre la base de normas arancelarias internacionales
y se llegd a acuerdos para proteger los derechos de autor; las

marcas de fabrica o comerciales, dibujos, modelos y partes
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industriales principalmente, a fin de combatir la pirateria y
finalmente con respecto al dumping, se establecieron clausulas

minimas para evitar esta practica.

18. La Organizacién Mundial del Comercio sustituy6 al GATT. El 30
de diciembre de 1994 entraron en vigor todos los acuerdos y con

ellos la vigencia de la OMC para el Derecho Mexicano.

19.La OMC es el oOrgano administrativo de los acuerdos e
instituciones creadas en la ronda de Uruguay y en general persigue
los mismos objetivos del GATT, o sea, el incremento de la
producci,c;m, el intercambio de bienes y servicios, y la reduccion de
los arancéles y barreras arancelarias y con ello, en 1iltima instancia

elevar el empleo y el ingreso.

20. EL TLCAN entr6 en vigor el primero de enero de 1994 y reviste
especial importancia si se toma en cuenta que el 83% del comercio
interr;‘acional de México se realiza con los paises vecinos de
América del Norte.

21.Este tratado en general tiene los mismos propdsitos del GATT y la
OMC; debe subrayarse que dentro de este instrumento legal
destacan aspectos como el de inversién, los derechos de los

trabajadores y la proteccion del medio ambiente, este Gltimo como




factor preponderante para el logro de un desarrollo regional

sustentable en nuestro pais.

22.El TLCAN tiene como meta integrar una extensiva y solida zona
econdmica para comerciar con la Unién Europea y la Cuenca del

Pacifico.

23, El 8 de diciembre de 1995 se firmé un acuerdo entre México y la
Comunidad Econémica Europea, integrada por 15 paises, lo que
permitird diversificar nuestro comercio y, con ello, lograr un
mayor desarrollo, ademas ser menos dependientes de los Estados

Unidos de Norteamérica.

24. En un contexto de globalizacion econdmica en el cual México se
encuentra inmerso, es incuestionable que el Derecho Empresarial
Internacional tiene un papel de esencial trascendencia e

importancia.

25.Es indispensable que el Derecho Empresarial Internacional se
enriquezca con las normas necesarias que regulen las relaciones
comerciales entre los Estados y sobre todo que los principios de
justicia y equidad prevalezcan siempre para dirimir controversias

entre los pueblos y naciones del mundo.
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26.Como ya se ha expresado, una de las fuentes del derecho
Internacional esta representada por los tratados, los cuales, regulan
desde aspectos meramente economicos, hasta los derechos

humanos a nivel internacional.

27. La globalizacion ha traido como consecuencia grandes problemas
y aunque el derecho internacional ha tratado de coadyuvar a su
solucién es evidente que por su complejidad no han podido ser

erradicados.

28, En muchos paises existen problemas étnicos, alimentarios, de
educacion, pobreza y marginacion, sdlo para sefialar algunos de

ellos.

29, Es evidente que pese a todo, el Derecho Internacional ha hecho
valiosas aportaciones a la solucion de esta problematica, tal es el
caso de la proteccion del medio amiente mediante diversos
convenios y la Carta de Derechos y Deberes Econémicos de los

Estados, entre otros instrumentos legales.

30. El Derecho Internacional en el ambito econémico, tiene
primordial importancia, toda vez que el mundo modemno se
caracteriza por la existencia de zonas de libre comercio, bloques
comerciales y diversas figuras juridicas similares; de tal suerte que

se tienen varias formas de integracion econdmica de los Estados,



reconocidas por el Derecho, como son: Area o Zona de Libre
Comercio, Unién Aduanera, Unidn Econémica, Mercado Comtin e

Integracién Politica y Econdmica Total.

31. Los tratados de libre comercio regulan en general los siguientes
aspectos econdmicos: arancelarios; aduanales, intercambio de
bienes y servicios; dentro de los que estdn los servicios al
consumidor y productor; servicios publicos; servicios
profesionales y financieros; y compras en el sector piblico en

inversiones.

32, El Derecho Internacional busca, en la actualidad, elaborar una
codificacién de leyes; debe sefialarse que la contribucion maés
importante de esta rama del Derecho ha sido en el ambito juridico,
a través de los tratados y convenios, que son las principales fuentes

de este tipo de Derecho.

33. El Derecho Empresarial Internacional contribuye en al ambito
juridico en los siguientes tres aspectos: tratados internacionales de
Derecho Piblico; tratados para regular las relaciones de Derecho
en el ambito particular y, las regulaciones que tiene cada estado en

su legislacion interna para la aplicacion del derecho extranjero.

34. Los tratados son de suma importancia, ya que incluyen medidas

diplomaticas y juridicas para resolver las controversias en forma
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pacifica; los primeros se refieren a cuatro formas: negociacion,
buenos oficios, comisiones de investigacion y procedimiento
conciliatorio; los segundos, o sea los juridicos, se refieren al
arbitraje internacional que constituye un método de solucion de las
controversias mediante la eleccién de jueces elegidos por los
estados en conflicto sobre la base del cumplimiento estricto del

Derecho.

35.Es de gran preocupacion el tema de la celebracién de contratos
comerciales entre particulares residentes en Estados distintos. En
ese tenor, México se ha adherido a las Convenciones de Naciones
Unidas sobre Contratos y Prescripcion en Materia de Compraventa

Internacional de Mercaderias.

36. A la luz de la experiencia observada en México y a raiz de la
aplicacién del TLCAN, se plantea la imperiosa necesidad de que el
Derecho Empresarial Internacional ponga especial atencion en el
control de las actividades de las empresas trasnacionales, sobre
todo en lo relativo a la obtencion excesiva de ganancias;
condiciones de salario y trabajo favorables; aspectos ecolégicos y
de desarrollo regional y principalmente, en materia de justicia

social.

Debe subrayarse que en el caso de los tratados comerciales que ha

celebrado México con otras naciones del mundo desarrollado y en




particular el TLCAN, se requiere de una permanente y sistematica
revisién, ya que se advierte que en el caso de algunas ramas
econémicas se ha puesto en desventaja a la contraparte mexicana,
como los casos recientes del aziicar, maiz, café, frutas y transporte,

manifestandose la inconformidad de estos sectores productivos.
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LEGISLACION CONSULTADA

CONSTITUCION POLITICA DE LOS ESTADOS UNIDOS MEXICANOS
cAODIGO DE COMERCIO

CODIGO FISCAL DE LA FEDERACION

CODIGO CIVIL FEDERAL

CODIGO FEDERAL DE PROCEDIMIENTOS CIVILES

LEY FEDERAL DEL TRABAJO

LEY DE INVERSION EXTRANJERA

LEY GENERAL DE POBLACION

LEY DEL IMPUESTO SOBRE LA RENTA

LEY DEL MERCADO DE VALORES

LEY DE SOCIEDADES DE INVERSION

LEY DE NACIONALIDAD

LEY DE COMERCIO EXTERIOR

LEY DEL IMPUESTO GENERAL DE IMPORTACION Y EXPORTACION
LEY ADUANERA

LEY DEL IMPUESTO AL VALOR AGREGADO

LEY DEL IMPUESTO ESPECIAL SOBRE PRODUCCION Y SERVICIOS
LEY FEDERAL SOBRE METROLOGIA Y NORMALIZACION

LEY GENERAL DEL EQUILIBRIO ECOLOGICO Y LA PROTECCION
AL AMBIENTE

LEY GENERAL DE SALUD

LEY FEDERAL DE SANIDAD VEGETAL

LEY FEDERAL DE SANIDAD ANIMAL

LEY FEDERAL DE DERECHOS
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