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Como toda politica, la politica internacional implica una lucha por el poder.
No importa cuales scan los fines Gltimos de la politica internacional:
el poder siempre scréd el objetivo inmediato.

Hans J. Morgenthau

Por supuesto, siempre se ha considerado clasica
a cualquier cosa que puede sohrevivir al tempo.

Jiirgen Habermas

Pero, bien mirada la cosa, se ve que lo que nosotros somos hoy,
lo somos, al misme iicmpo. como producto de la historia,

G. W. F. Hegel.
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{Introduccién

Cada uno de los que nos encontramos en ¢l ramo de las ciencias sociales sahe que es
indispensable ¢ imprescindible conocer, o al menos saber. cudles son las caracteristicas
inherentes al hombre. entendido como especie, como ente capaz de atterar. moditicar y adecuar
su entorno de acuerdo a sus necesidades e intereses. Aunade a esto y con una relacion muy
cstrecha, la historia, en cada una de sus ctapas, demanda sus propias caracteristicas
coyvunturales de cada época en la que dicho hombre actia en funeién de esas particulares
circunstancias. Es por eso que este trabajo s¢ aboca a una aproximacion a descubrir como actia
el hombre de hoy cn dia, como se adaptan nuestros lideres contemporineos a las nuevas
circunstancias historicas de un sistema caracterizado, no absoluta, pero predominantemente por

el comercio y la economia.

Explicar como interactiian los hombres en sus relaciones comerciales a nivel planetario merece
ser estudiado a la luz de una teoria explicativa y cientifica, cuya especialidad, en este caso, se
aboca a la visién de la guerra. Curiosamente,  se ha calculado que, de los 3, 300 afos que boy
cuenta la historia, sélo 270 se han visto libres de gucrras"' por lo que pensar que ¢l hombre
recurra a un nuevo tipo de guerra, ciertamente transformada, en tiempos actuales v en otros
campos de accidn, no seria tan aventurado. Ademas. las transformaciones que ha sufrido la
naturaleza de la guerra a partir de ta Primera Guerra Mundial, desde las magnitudes
internacionales hasta el armamenio al que ha recurrido, han permitido quuatle el monopolio de
analisis a los historiadores para estudiarla desde otras perspectivas de cardcter igualmente

cientifico.

El lector de este trabajo ird observando, con base cn hechos histdricos contemporaneos, que los
estudios bélicos de grandes pensadores pueden ser aplicados en otras areas dec las quc [ueron
concebidos, que se prestan al uso de una dptica comercial y que la guerra se transforma en sus
aplicaciones pero no en sus fines y resultados; observara también que dicho acoplamiento es
acompafiado por una transicion visible en las relaciones inlernacionales que se suscitaron en el

teatro politico y ccondmico internacional durante el siglo XX.

' Silis, David L <t al “"Enciclopedia internacional de Yas ciencias sociates™ Ed. Agmlar 1975 Ver el estudio de la guerra p 237




El comercie y la guerra, dos habitos humanos antiguos finaimente se encucniran y sc funden vy

acoplan entre si.

El objetivo general es demostrar que existe la necesidad de producir los clementos tedricos v
conceptuales que estudien, desde otra Optica, el fenémeno de la wuerra; seialar otra forma de
dar interpretacion y explicacién a las relaciones internacionales actuales a la luz de la guerra
misma, pero como una {orma diferente, otra alternativa: la econdmico comercial, que cxige su

propia conceptualizacidn y cucrpo tedrico, que no se pretende construir en este trabajo.

Las limitaciones del trabajo radican en que no se pretende la elaboracion del cuerpo teérico de
la guerra econémico-comercial, ni tampoco dar una exposicién de razones econométricas o
estadisticas que justifiquen que la fuente de poder ahora se encuentra en la naturaleza de la
economia y el comercio. Tampoco se pretende sostener que la guerra armada se acabara. Fl
interés personal Unicamente se aboca a sefialar que la guerra, como concepio muy antiguo, hoy
tiene la necesidad de ampliarse; sefialar que existe la necesidad un concepto nuevo con su
propia interpretacion de los fendomenos actuales internacionales. recurriendo a la teoria de la
guerra clasica, a 1a histeria, a los indicadores econémicos v a la coyuntura actual {con tendencia
a la construccion de mercados globales), elementos que conllevan a la estructuracién de la
hipétesis de este trabajo: LI concepto tradicional de “gucrra™ esta siendo rebasado por la
realidad intemnacional de fin de siglo, siendo que sus instrumentos actuales en la bisqueda y
obtencion del poder han cambiado pasando del dmbito bélico al econémice comercial, lo cual

se pone de manifiesto en tas prioridades de 1a politica exterior de los EE.UU.

La exposicion de la tesis se constituye de cuatro capitulos, el primero de los cuales se encarga
de rescatar las herramientas tedricas conceptuales neccesarias para el plantcamiento v la
explicacion del problema, tales como el poder, la politica. politica exterior, el confliclo; v de
una manera mas amplia, lo que algunos tedricos escribieron acerca de la guerra, tomando en
cuenta sus principales ideas que al respecto plantearon en sus diferentes componentes: ia

estrategia, los recursos, el ataque y la defensa y el combate.



Los conceptos analizados en el primer capitulo serdn aplicados durante los siguientes lres
capitulos como elementos constantes que han delineado la politica exterior de los Estados
Unidos de América desde su formacién como nacion independiente. De hecho. 1a teoria de la
guerra armada es la base tedrica de la guerra ccondémica comercial: esto es que servird de punto
de partida para la anatogia quc se hace al aterrizarla en el campo del comercio en et capitulo

dos.

Es necesario indicar que. conforme la lectura del primer capilulo avanza, el lector encontrara
ideas aisladas, sin explicacién v que no ticnen ninguna relacién con el parrafo anterior, v ¢5 que
se trata de respetar la pureza del pensamiento del autor y rescatar las principales ideas de cada
uno -respecto a la estrategia, los recursos, el ataque y la defensa y el combate- con la finahidad
de acoplarlas en los capitulos subsecuentes, aunque ahi estén inicamente mencionadas. Sc
inscriben como ideas sueltas, de las cuales el lector ird comprobando su aplicacion real

conforme el trabajo avanza.

Todas las ideas de la guerra que se encuentran cn fos apartados de Sun Tzu, Maquiatelo v
Clausewitz pertenecen a dichos autores v son plasmadas. no literalmente, sino que muesan el
pensamiento teérico en términos generales y usando comillas en donde consideramos

pertinente mantener ta idea tal cual estd publicada en la obra traducida al espafiol.

El capitulo segundo es la parte teorica que oftece los primeros indicios de comprobacion de la
hipatesis principal que pretende defender esta tesis. Describira la adaptabilidad de la woria de
la guerra al universo econdmico comercial. Esta analogia permite explicar las acciones de los
estados actuales en los mercados con una visidn de guerra. cuya aplicacion condlevard a los
mismos fines buscados por la guerra armada y por la politica en general: la obtencion del
poder para devenir en una superpotencia de nivel global. Todo manifiesto a través de la politica

exterior de la nacién que se trate.

Asi, los dos capitulos primeros se encargan de describir los aspectos tedricos de  la guerra
clasica de caracter belicisia y de la segunda y actual, de caracter economicista; mientras que

los dos capiwlos siguientes demostraran la aplicacién empirica o factica de cada uno de los

L



tipos de guerra recurriendo a un cjemplo real de aplicacidn excelente: la politica exterior de los

EE.UU.

[l capitulo tercero se aboca unicamente a la guerra clasica, de destruccién {isica, por lo que sc
basa c¢n la teoria del capitulo uno y se cncargard de demostrar como. desde su elapa
independentista, los Estados Unidos hicieron uso de la guerra armada para obtener la infiuencia
y el poder para con ¢l resto del mundo. con los sucesos v detalles que la teoria exigid cn su
aplicacién. La importancia de recurrir a la listoria de las guerras de los EE.UU. es
precisamente estudiar las formas de antafio y observar las similitudes de la guerra de entonces
con esta nueva opcion actual, justificando al mismo tiempo nuesira analogta. Observar cémo
era usada la guerra antes, v como la es hoy, en la politica exterior norteamericana para entender
que realmente hay algo diferente a lo que predominaba antes del dltimo cuarto de siglo XX.
Adicionalmente se explicara ¢l por qué, de enire las otras guerras analizadas, 1a Segunda

Guerra Mundial le sirvié a EE.UU. para emerger como una superpotencia consolidada.

Para justificar la transformacion del concepto puerra a su acepcion econdmica-comercial en cl

caso de la politica exterior norteamericana es necesario contemplar por separado dos cosas:

1. Que la constante fue y es en Estados Unidos, 1a bitsqueda de poder obtenido a través de
la recurrencia al instrumento politice de la guerra -en cualquiera de sus formas-.

2. Para entender que en verdad surge y existe una nueva forma de guerra -la econdmica
comercial- es necesario anatizar y explicar cémo funciond la guerra armada de la cual
toma sus bases. Ambos tipos de guerra manifestados en la politica exterior de una
nacién poderosa en ctapas histdricas diferentes. Aqui ¢s donde emerge la capacidad de
adaptabilidad de la teoria de la guerra en funcién de las circunstancias histéricas

imperantes.

Es entonces posible ir descubriendo que en la economia y en la posesion de los grandes
capitales se encuentra la nueva fuente de poder; ya no en la conquista de territorios, ya no cn la
zonas de control ideolégico; ya no en la expansion territorial, sino en los mercados ¥ en la gran

concentracién de capitales.




En ¢l cuarto capitulo abordamos aspectos como la transicion que se da de la guerra armada,
como medio de obtencion de poder y hegemonia, a fa guerra ccondmico comercial. basindonos
en  hechos recientes del altimo de siglo, describiendo como ha empezado a desarrollarse esta
guerra inusitada en la historia del hombre por su caracier global o internacional y caracterizada
por la desregulacion financicra que socava la soberania de las naciones, por la eliminacion dc
{ronteras comerciales tradicionales. por la innovacidn teenologica, ia integracion regional de
mercados, la comunicacidén y el transporte inmediatos que aceleran los movimientos del

comercio mundial, entre otras cosas.

Revisando la situacion en la que se encuentran la Unidn Europea y Japén, principales encmigos
de fos EE. UU. en esta puerra, recurrimos a un analisis de sus principales indicadores
ccondmicos y de desarrollo para evaluar las posibilidades de victoria o derrota de cada unos de
ellos, por lo que este capitulo es una aproximacion a visiumbrar ¢l como es posible que se
desenvuelva este tipo de guerra v, por otro lado, observar cudl es la verdadera intencion de la
palitica exterior de los EE. UU. al recurrir a los acuerdos comerciales con el continente
americano. su histdrica zona de influencia, para consolidar una zona de libre comercio. La base

de este ultimo capitulo se encuentra en la teoria del capitulo dos.

Todos los capitules tienen el objetivo conjunto de demostrar como una misma nacion es capaz
de seguir los mismos lincamientos de una vision de guerra en dos diferentes formas. para lograr
los mismos objetivos de antafio mostrando una capacidad de adaptacion novedosa y digna de su
tiempo; es decir, capaz de recurrir a dos tipos de guerra en funcidn de las circunstancias que
han imperado antes v actualmente; es entonces cuando trataremos de demostrar que una
adaptacion, y al mismo tiempo una ampliacion dcl concepto de guerra a una connolacién
ccondmica - comercial se vuelve necesaria, ya que el objetivo como instrumento de la politica
exterior [0 mantiene constante v vigente: la obtencién de poder, a través de esta guerta cuyas
formas y modos se distinguen de la clasica, pero que ne difiere ¢n esencia de la misma. Esto
colaboraria para explicar los acontecimientos trascendentes de actualidad mundial que a este

campo se remitan.




CAPITULO1
Teoria de la guerra clisica.



La guerra ¢s la extension de la politica por otros medios.
no es solo un acto politico, sine un instrumento politico real.

Karl Von Clausewitz

Se puede decir entonces que la politica es guerra sin
dermamantiento de sangre, en 1anto que la gucrra
cs politica con derramamiento de sangre.

Mao Tsc Tung



CAPITULO I. TEORIA DE LA GUERRA CLASICA.

Es importante rescatar los escritos de los autores cldsicos de la guerra antes de adentrarnos
en los aspectos de la guerra econdmico - comercial, de manera que podamos apreciar como
los principios fundamentales de su teoria bélica puede adapiarse claramente al universo
ccondmico a través de la politica exterior de las naciones; no sin antes analizar algunos de
sus principales elementos interventores camo lo son el poder, ¢l conflicto. {a politica y la

politica exterior.

De esta manera tendremos un punto de referencia tedrico del cual apoyarnos para demostrar
de [acto que los principios tedricos de la guerra son aplicables, y que se han aplicado, en los
lerrenos ccondmico - comerciales visibles en la historia y en la polilica exterior de los

[stados Unidos de América.

Iniciaremos con el andlisis de los conceptos claves relacionados al estudio v discernimiento
dc la guerra ¥ que de igual manera serdn de suma utilidad para el cstudio de la guerra
economica - comercial; esto colaborard en mucho a las intenciones tedricas de este trabajo
de arribar a conclusiones claras v concisas acerca de la transformacién de la forma y uso de

la guerra.

1. 1 Predmbulo conceptual.

El poder.

Las relaciones internacionales, planeadas, hechas y conducidas por los hombres de estado.
muestran dentro de si aspectos que denotan la voluntad y los intereses mismos de los pajses.
Cada uno dc sus movimientos en la politica exterior trae implicita una f{inalidad que le
resulte un beneficio o la construecidn de circunstancias que le resulten benéficas en un

inmediato, mediano y/o largo plazo.

Una manera de relacionarse una nacion con la otra es la guerra, un fendmeno complejo en

su analisis que tiene una condicién o factor inherente a ella que c¢s determinante en las



condiciones y existencia de 1a misma, que permanece a lo largo del tiempo y que se¢ ubica
como una constante a lo targo de la historia de las guerras y de la cultura misma; este factor
¢s atemporal por no ser exclusivo de una época, reino o periodo de la vida del hombre, esto

¢s. existe como un elemento supra-historico; esa condicion o lactor inherente es el poder.

I.a ambicion en la busqueda por su obtencién, manuiencion v ¢jercicio se hace presente en
muchos capitules de la historia que se han escrito con sangre y olros tantos que han,
incluso, tenido inflluencia en la definicion de la historia de las naciones. Y aunque las
formas en que sc ha administrado no siempre han sido iguales, 1as caracteristicas esenciales

que lo definen se mantienen similares. Lo anterior es visible en la importancia de su estudie.

Respecto al origen etimoldgico det vocablo debemos mencionar que la palabra poder
proviene del latin porere que a su vez es derivado del latin arcaico posse (poder) y cuva
conformacion se hizo de las combinaciones entre el antiguo verbo potere y 1a combinacién

potis esse que equivale a ser capaz; contraida en posse.?

Usualmente ¢l concepto de poder se asocia con oiros conceptos afines, pero no iguales.
como autoridad, liderazgo, fuerza, persuacion, disuacién. coaccion, control, dominio.
capacidad e induccion, y por lo mismo, en la conceptualizacién del poder encontramos

muchas definiciones que varian cn sus campos de alcance y las dreas en donde se aplica.

Para analizar la relacién con otros conceptos afines es preciso csclarecer algunas difercncias
y aproximactones que existen entre ellos mismos.

! Diccionario de ta lengua espafiola indica cuatro acepciones ¢n su definicion:

i. Dominio, imperio, {acultad y jurisdiceién que uno tiene para mandar o ejecutar una cosa.

2. Fuerza de un estado, en especial los militares.

LI

. Fuerza, vigor, capacidad, posibilidad, poderio.
4. Suprema potestad rectora y coactiva del estado.’
Destacan la primera vy la tercera como nocidn general del poder, mientras que la segunda y

cuarta hablan de poderes especificos, como el militar y estatal respectivamenie.

! Blanco Andrade, Joaquin. * Teoria del poder ™ Ediciones Pirdmide, § A Madnd 1977 P 13
'“Inccionarto de 1a Lengua Espanota® Real Academia Espanola, Madnd 197¢ P | 041-2 Cuado en Blanco Andrade, op ¢it



El poder tiene ciertos elementos inherentes a su existencia, a su razon de ser, que para poder

catenderlo mejor, describimos brevemente dichos elementos:

{. La voluntad. La voluntad y el poder se interrelacionan estrechamente porque el poder
implica en si mismo un acto volitivo. que consiste, por ¢l lado del sometido, en reconozer la
potencia del poder, su encrgla, su capacidad de decision y su faculiad de hacer, ese acto de
voluntad superior al que hay que acatarse. voluntad que se impone a otras; y por el lado del
que lo detenta, posee la voluniad y los medios para imponerse, reconoce la voluntad de!
sometido, la voluntad inlerior, la voluntad de acatamiento del subordinado para cumplir la
voluntad suya, la impositiva. En el caso del sometido puede no tener la voluntad de
reconocer el poder, pero el que lo detenta se hard reconocer por el subordinado
terminantemente por sus instrumentos y es ahi donde entra la imposicion por otros medios.

€sto es, estd la voluntad que somete y la voluntad sometida,

El poder para Max Weber es * la probabilidad de imponer la propia voluntad dentro de una
relacion social, aun contra toda resistencia y cualquiera que sea el fundamento de esa
probabilidad " ¥ Generalmente es una faculiad de obrar y tiene que ver con la capacidad

fisica o intelectual.

El poder supone un dominio. un control sobre la voluntad ajena, es una facultad de dirigir la
voluntad de otro, por la superposicion de un acto de una voluntad de mayor entidad, peso v

fuerza.

2. FEl mando y la obediencia.- La naturaleza e imponancia de la nocién del poder es el
instinto de mando v obediencia, sus dos condiciones entrafiables. La piedra angular de la
nocion de poder es que lleva implicita el concepto de sumision., como ingrediente
sustancial, o dicho de otro modo, no puede haber poder sin existir obediencia, ni obediencia
sin que se sujete a un mando embestido de poder, que se impone por el temor a su respuesta

coacuva, por el miedo al castigo. Para dominar es nccesario hallar gente dispuesia a aceptar

* Weber, Max, “Economia vy socwedad™, Tomo I, FCE. México 1944, P 53 Citado en Blanco Andrade op cit p22




el dominio del cual nace el esquema inicial de la relacion de poder: la accién de una

voluntad sobre otra voluntad, de 1a que deviene el sometimiento.

El poder es con o sin la obedicncia voluntaria. porque recurre en cualquier momento a la
induccion o a la coaccion. Por 1o que, de esta manera, el poder consta también de implantar
la voluntad incluso contra la desobediencia o resistencia. Queda asi sicmpre una opcion de
oposicién del sometido ponicndo en tela de juicio la supremacia absoluta e irrebatible del
poder: la posibilidad del desafio. En caso de que dicha supremacia fucra cuestionada y el
poder fuera arrebatado por el sometido o un tercero la supremacia naturalmentc absoluta

del poder se mantiene, es solo que cambia de depositario.

El hecho de que las relaciones de poder se susciten entre dos diferentes: el gobernado y cl
que ostenta el poder, se describe por Gactano Mosca en la descripeién que de la élite hace.
mostrando que la nocién de poder arrastra dentro de si el concepto de la élite la cual a su
vez entrafia dos conclusiones: * por una parte, que los hombres son, por naturaleza fisica v
espirituaimente desiguales; por otra parte, que la distribucion del poder politico v la
participacién en el producto social total es la expresion adecuada de las diferencias en la
constitucién natural de los individuos. Los privilegios de los gobernanies aparecen asi como
justa correspondencia de sus talentos, situados muy por encima del nivel medio de la
sociedad, quienes revalidan constantemente sus capacidades excepcionales y legitiman asi
sus privilegios. La masa gobernada ha nacido para obedecer; su miserable situacion solo
demuestra que no posee las cualidades de las que los gobernanies disponen con tanta
profesién”ﬁ. Entonces, deducimos de Mosca que, ¢l mando v la obediencia devicnen de

diferencias nawrales que legitiman al poderoso y condenan al sometido.

3. La influencia.- Si bien la influencia implica ¢ hecho de causar efectos sobre cosas o
personas, entonces el poder esta intimamente relacionado con la influencia y que de igual
manera involucra dos o mds parles interrclacionadas para su existencia. “El poder es la

capacidad de una persona o un grupo de cambiar la conducta de otra persona o grupo”.ﬁ

* Ciado en” Blanco Andrade op. cit. p.22
* Hunungton, Samuel “El choque de civilizactones™ Capitulo 4, 'El crepiscuio de occidente poder. cultura e indigenszacion. 1597 p 9t




El poder es también visto como una forma de influencia que a su vez s¢ muesira como una
clase de poder indirecto ¥ carente de estructura. Sin embargo Alain Touraine afirma que el
poder no se reduce a a mera influencia, o a Ia ™ capacidad de influir en las decisiones de
otros, sino ademds, la capacidad de fijar € imponer ciertos objetivos v cierios niedios de
accion”™ ' Pero aun asi no se menosprecia la idea de que ¢l poder ticne dentro de si la
capacidad de influencia sobre los cuales ejerce su naturaleza. © Poder es la posibilidad de

perjudicar a los demds o mantener aquello que los favorece. .. ™

4. La aworidad. El poder se ejerce por una autoridad que es concebida como un atributo de
una persona, oficio o cargo, que implica dar ordenes, por lo que de nuevo surge una relacién
cntre dos partes, un superior y un subordinado, cuya legitimidad cs aceptada por las
mismas. L] concepto de autoridad se sustenta por la nocion que de su fuerza se ticne, por su

derecho a mandar que lo hace legitimo y por la esperanza en su aspecto benefactor.

La autoridad es un poder institucionalizado; se asocia con esta idea de la institucion, de la
capacidad de ordenar, organizar y juzgar legitimamenie. El poder y la autoridad deben
caminar juntos. aunquc cf poder puede ser sin autoridad, la awtoridad no puede ser sin

I3

poder. “ La autoridad sin poder, podria quedarse en una simplc sugerencia, en una
recomendacién. El poder sin autornidad, esto es, sin reconocimicnio de su titularidad se
convierte en tirania, en arbitrariedad ~ ° El poder encierra algo moral v alge fisico: la
autoridad es su facultad moral y lo fisico ¢s la fuerza con la que hace cumplir la primera.
Quien tiene la autoridad, tiene el poder y ias ventajas que de ella se deriven en cl sistema

que aplique: ~... la justicia y lo que aprovecha al mas fuerte sen una y la misma cosa s

La autoridad emite disposiciones, reglas v leyes y cuya arma para hacerlas cumplir es la
fuerza. La fuerza en la autoridad es legitima y cso le da el poder de maniobra, por lo tanio |a
autoridad es el derecho 2 dirigir, a mandar, a ser obedecido por los demds garantizado por el
poder que ¢s su posibilidad de obligar a alguien o a varios a que cumplan sus mandatos con

0 sin la fuerza.

? Touraine, Alain ~Sicologia de Ja accidn™. Ariel, 1965 P, 210 en Cinado en Blanco Andrade. op. ci. p 25

" Finer, Herman. “Teoria y practica del gobictno modemo”. Tecnos, Madrid, 1964. P 33. Ciiado en Blanco Andrade, op <t p. 18
* Casiltas H, Roberia. “El poder politico™. B. Acosta. AMIC Editor, México D. F. 1979, 2da. Gdicitn. p. 90

" Trasimaco, en dialogo con Sécrates En Platon. “Dislogos™ La Repablica de lo juste. 102, Edicibn Porrua México 1971, p 443




La raturaleza humana y el poder. El poder es un fendmeno inherente al hombre. cn cada
acto u obra que éste planec y realice, cstard ahi, dentro de él, esa iniciativa presente y
constante por lograrlo. Es una condicidn natural, es algo que pertenece a su sustancia, a la

vida y naturaleza misma; una colectividad humana no es concebida sin relaciones de poder.

El poder vive en cl hombre, en su parte animal y racional. es de naturaleza ontoldgica “es la

capacidad de ser, ...lo que no es capaz de scr no es poderoso en absoluto, y tampoco es.”™"!

El poder tampoco es exclusivo de una edad o tiempo, lo mismo tiene este instinto un adulto
que un nifio y se encuentra identificable cn cualquier ctapa de la historia escrita. “El poder
ha caminado en paralelo a la historia del hombre™?. Sabemos que el hombre. con tal de
conseguir el poder, ha demostrado que puede terminar con cualquier obstaculo e inclusive

con su misma especie deviniendo asi en Homo homini lupus 2.

Esto se reafirma con lo que vemos en el constanie movimiento v las relaciones en ¢l munde,
en la polinca, en la economia, en el trabajo y en sociedad. La nawraleza humana en lo que
respecta al poder choca directamente con el sentido de la democracia, de ipualdad v
homogeneidad; el sentido de la igual reparticién de los recursos y beneficios cs adverso a
las desigualdades que devienen de las capacidades v naturaleza de los seres. Fs la
democracia asi. una creacidn del hombre que atenta contra su naturaleza propia. cgolatra v
ambiciosa. La invencioén desafia at inventor, lucha contra él; es en si una lucha de poder
entre la razén y cl instinto, ¢l hombre contra si mismo en un esfuerzo por rebasarse v
superarse en su condicion natural a través de la razén y la justicia. Por esto. mientras el
hombre siga siendo el que conduzea las relaciones intemacionales, éstas seguirin la misma

Iinea: la obtencién del poder a costa de cualquier valor, cosa o persona.

"'Welte, B. “Escacia v Recto wso del poder™, Taurus. Madrid, 1968 P 13 Citado en Blanco Andrade. op. Git p23

" Castillo Tapia, Fernando. “Paliticas de poder, latervenciones y politica exterior Su interpretacion a la luz del poder v la segunidad nacional
cn los umbralcs del nucvo milenio™ Documento inédito. 2001. p. 2

" £1 hombre es el fobo del hombre. En Seara Vazquez, Modesto “Derecho Internacional Poblico™ FEditonal Porrua Mexico, 1998 Ver 1a
explicacion de térmenos lauinos P 747




Por lo anterior, vemos al poder como un fenémeno de capital importancia en la sociedad
humana con cardcter perenne. La historia de las naciones gira en torno a las relaciones
sociales y politicas de poder. de las que han devenido tanto el surgimiento y manutencion

de la grandeza y auge como la miseria y la desdicha de los pueblos.

Ei poder es como una moneda de dos caras, lo mismo se usa para ¢l beneficio general que
para la destruccion de naciones. devienen de €l los crimenes y actos més despiadados.

crueles y destructivos como el exterminio, ¢! genocidio y las puerras, como también

acciones constructivas de progreso a la humanidad.

Por otro lado, en términos politicos debemos considerar “los tres errores mas imporantes
que se cometen al evaluar el poder de los estados: El primero es no recordar que sicmpre es
relativo; el segundo es que el poder de un estado nunca es permanente; y el tercero es la

falacia de un solo factor. que atribuye demasiada importancia a un elemento de poder...”".

Finalmente, se denota ¢l poder como la finalidad buscada, el elemento que influye y / o
determina las relaciones internacionales y, en este caso, que da razon de ser y conduccion a
la guerra, es cl objeto que la incentiva y legitima, va que de obtenerlo se es capaz de asentar
e imponer la voluntad propia al adversario; con ¢l se determinaran las condiciones de
accion en la nueva drea de influencia adquirida v al ejercerlo. el que lo obtiene, esta en

espera de los beneficios que con €l devengan.

La politica.
Una definicidn se refiere a la politica como el conjunio de medidas y decisiones que
establecen conductas y fijan metas y cursos de accidn para el curnplimiento de un objetivo

mayeor.

" Vasquez, John “El poder de la politica del poder™, Cditorial Gernika, México, 1992 p 87 EnCasullo Tapra, Fernando. Op. cit. p 3




Pero la definicion rcalmente imporlante es aqueila que alude a la politica comeo la ciencia
del poder organizado, aquella que se refiere a las relaciones de autoridad y obediencia de
una socicdad nacional o dc la sociedad internacional para lograr su propia supervivencia,
cohesion y desarrollo. Esta politica establece en las sociedades la disciplina necesaria para
mantener la permanencia y unién de todos y cada uno de los factores que la conforman. por
lo que sin esta politica, que implica al mismo iiempo sus relaciones propias de poder. se

caeria en la anarquia. "’

La politica entonces establece un orden dentro de un sistema social, cuyas tendencias
directivas las estableceran los dirigentes. los hombres de estado o los lideres al frente de las
instituciones a través de las cuales se definen los cursos generales de la sociedad. sin
embargo el espiritu o lo esenctal de la politica no es el de establecer un orden general de
cosas, sino un orden de cosas propio del que recurre a la politica, es decir, generar la
condiciones que atiendan a los propios intereses del que recurre a ella por la simple razon

de que ta politica conduce al poder.

El poder v !a politica estan intimamente relacionados entre si. la politica se debe, en
general, al poder y se mueve por él como su finalidad inmediata; ¢l poder hace a la politica.

“ ...1a politica internacional implica una lucha por el poder e

Dicha lucha es la implicacion de una o varias paries, es un movimiento de iniereses que
aspiran logros individuales o compartidos. = La lucha politica es expresién de aspiraciones
diversas y amtagonicas entre los individuos ="y quien ejerce el poder politico y
econémico son los grupos que detentan el gobiemo, los medios de produccion y la riqueza.
Max Weber agrega que * la politica es ¢l conjunto de esfuerzos quc s¢ hacen en vista de

participar en el poder o influir en la reparticién del poder 18,

"* Hermandez-Vela Salgado, Edmuudo. “Diccionarie de Poliuca [nternacional™ Quinta edicin Ed Porrua . México, 1999 P 603

'® Morgenthau, Hans 2. * Politica entze las naciones La lucha por el poder » lapaz ™ Sexta Edicion Grupo Editor Latinoamernicans zgznling

P 4)

V' Heller, Claude ~ El poder, 1a politica y el estado ™ Prozrama nacional de formacion de profesoces Aseciackon Nacional de Unisersicades ¢

Institutos de Lnsefanza Superior (ANUIES). México, 1976 P 7
" Weber. Max En Amaki, Iram, “Celebrar ¢l pensamienio” p 94 Ed Planeta. 1999
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Morgenthau afirma que cuando alguien quierc cumplir cualquier lipo de objetivo
recurriendo a la politica internacional, éste forzosamente se encuentra inmerso en la lucha

por ¢l poder.

En la polittea, la estabilidad en las circunstancias no es perenne, no es estatica. el papel del
poder en el esquema politice es crear dinamisme, es ** la infraestructura dinamica de las

instituciones sociopoliticas 9

La finalidad del poder y el ejercicio del mismo afectan la intrinseca naturaleza del poder
pelitico; inclusive dichas finalidades pueden modificar el papel protagénico de cada nacién
en la cscena internacional: esto es: en funcién del poder que se posea y las finalidades en
que £ste se cncausa esta ka importancia de su participacién en las actividades mundiales y en
la historia misma de las relaciones internacionales. No olvidemos que también la politica y
el uso del poder en ella no es un asunto exclusivo de los profesionales que viven en ella, es
algo que afecta a gobernantes v a gobernados, asi como también afecta al sistema y sus

circunstancias.

Los medios de ordenamiento juridico poco pueden hacer para que ia lucha por el poder se
dé en términos pacificos; de hecho la guerra es un instrumento para la oblencidon del poder
como veremos mas adelante. Y precisamente, es en el realismo politico que se explica que
quien quiera evitar la guerra deberd saber que hay dos maneras limitadas para mantener la
paz: Ia primera es ia autorregulacion de las fuerzas que se manifiesta a través de la lucha por
el poder cn el campo internacional, es decir el equilibrio de poder; y el segundo consiste en
las limitaciones normativas traducidas en leyes internacionales, moralidad internacional y
opinién publica mundial que pretenden frenar la actuacion deliberada de los gobernantes y
poderosos en disputa. Estos dos modos de mantener la paz son limitados por la naturalcza
en forma y fondo de la politica internacional ya que su operacidn jamds se reducira a
normas legales v a las instituciones, no se verd limitada por ellas porque la politica
internacional responde a ta naturaleza humana en su bisqueda inmediata por el poder, su

actuacién se basa en realidades vy no en uiopias de como debe ser la socicdad intemacional,

" Locwenstesn, Karl op. ¢t p 24 Blanco Andrade op. <it p 24




ideales y conceptos abstractos que sugicren ¢l deber ser en vez del ser: la politica
imernacional y el poder que la dirige sc basa en la realidad y en ella influye pese a que

tenga que prescindir de los dictados morales de las instituciones y de las leyes.

No obstante to anterior, el que dirige la politica del estado debe tener la prudencia para
saber reconocer su papel v su poderio para que cada une de sus actos sea justificado por su
especifica situacién y su propia covuntura. Sus actos deben estar en [uncién de su poder. El
que conoce su realidad politica v hechos sociales mds relevantes debe generar conciencia
por parte de los individuos o naciones v asi tener los instrumentos para ser protagonistas de

sus propia historia.

Politica Exterior:

Se define como politica exterior ~ al conjunto de politicas, decisiones y acciones. que
integran un cuerpo de docirina coherente y consistente. basado en principios claros. sélidos
e inmutables, (orjados a través de su evolucidn v experiencia histérica; permanentemente
enriquecido y mejorado; por el que cada estado u otro sujeto de la sociedad internacional
defina su conducta y establece metas v cursos de accidn en todos los campos y cuestiones
que trascienden sus fronteras o que pueden rcpercutir al interior de las suyas: v que es
aplicado sistemdticamente con el objetivo de encausar v aprovechar ef entorno internacional
para el mejor cumplimiento de lo objetivos azados ..." *°

En términos de Raymond Aron la ~accion exterior no es s6lo la diplomacia, en el seniido
mas restringido del término..., sino también las influencias o presiones, voluntarias o no,
ejercidas por ¢l pais sobre otros paises. 1anto en razon de lo que ¢s como en razon de lo que

hace, y tanto por sus sociedades multinacionales como por sus diplomaticos™?'

* Henandez-Vela Salgado, Edmuadg, op cit P 607
" Aron, Raymond. “La Repiblica Imperial. Los Estados Unidos en < mundo (19431972} Emecé Edutores. Buenos Auizes, 1973 Cuada en
Casuillo Tapia, Fernando Op cu p 4




Como se puede apreciar en términos generales, la politica exterior es ta actitud que se
asumird para con el resto de los estados o sujetos internacionales en una situacién especifica
y en atencion a los intereses nacionales. De hecho. respecto al interés nacional tenemos gue
“la realidad nacional es el origen de la concepcion de la politica exterior y a cuyas
necesidades aquella debe satisfacer a través de su aceion en los diferentes ambitos en que se
interrelaciona el Estado con el exterior..., ¢s a partir de la realidad cuando la planeacion del
proceso de la politica exterior comienza a adquirir caricler objetivo y es. a su vez, un
mecanistne que erienta acerca de cudles son las necesidades nacionales, a partir de las
cuales los objetivos de politica exterior son trazados... es obvio que no sotamente las cifras
esiadisticas rigen y determinan el interés nacional.. otros factores inciden en la
supervivencia del Esiado, la integridad territorial y ia plena autonomia de las decisiones de
pelitica exterior e interior que son el fin dltimo de cualquicer proceso de politica exterior...
L} interés nacional es algo mas que la norma por medio de la cual fos factores de situacion
se consideran pertinentes y sugieren determinada conducta. Es también el criterio definitivo
que sirve para medir el éxito o fracaso del Estado. ...Podemos decir que el concepto de
interés es al mismo tiempo el punto de partida y el fin del proceso de la politica exierior, por

. . . . . 22
lo cual toda la sucesion de actos adquiere un caracter peculiarmente circular”

El poder v la politica exterior, como derivacién de la politica misma, también guardan una
relacion muy estrecha. “[.a politica exterior de todos jos paises versa, en primer lugar, sobre
la preservacion de su independencia y seguridad y. en segundo lugar, sobre el seguimiento v
proteccidén de sus intereses ccondmicos... . La explicacién es simple. Es una "Ley de
Parkinson® de la seguridad nacional: el sentimiento de inseguridad de una nacién se

. iy 23
expande directamente con relacién a su poder™

Lo imponante a destacar para los objetivos del presente trabajo es que la politica exterior es
una derivacion de la politica, por lo que conserva sus principios v razones de scr

fundamentales de la politica en sus términos de ciencia del, poder. Entonces, deducimos que

 Cabra Yharra, José G “Apunigs de clase de Politica Exterior de México™ Citado ¢n Castillo Tapia, Fernando, Op. cit p §-9
* S1oessinger, John. “El poderio de las naciones™. Ediciones Gernika, México, 1980 p. 131-132, Citado cn Casullo Tapia, Fernando Up ol
p 9. notas al pie de pigina

16




la politica exlerior servird para la obtencién, mantenimiento y ejercicio del poder de los

estados.

Por consecuencia afirmamos que uno de los mas imporantes instrumentos de fa politica
cxterior de cualquier nacion es la guerra, porque con ella alcanzara sus objetivos de poder
siempre aprovechando la coyuntura nacional e internacional en tumo. En otras palabras, la
guerra, como una actitud de la politica exterior, es la actitud hostil, agresiva™ y desafiante
con cardcler impositivo que un estado ticne para con uno o mas estados de la sociedad

internacional,

Ef conflicto
El conflicto refleja siempre una situacion de confrontacién, disputa, discrepancia y
supremacia entre los actorcs antagonistas. Denoia una pugna de intereses cuvo origen se

encuentra en algo deseado o necesitado.

“El conflicto social puede definirse como una lucha en tomo a valores o pretensiones a
status, poder y recursos cscasos, en la cual los objetivos de los participantes no son sélo de
obtener valores deseados, sino también neutralizar, dafiar o eliminar a sus rivales; puede

desarrollarse entre individuos, entre colectividades o entre individuos y colectividades™ **

Se observa un conflicto cuando las dos partes reconocen la incompatibilidad sobre un
asunto especifico que es importante para ambos y cuyos resultados devenidos de las
acciones de uno pueden resultar perjudiciales para otro; la competencia es una forma de

conflicto que se resuelve con el ganador.

Es importante mencionar que existen diferenics tipos de conflicto pero, en la que se refiere

al ser humano como individuo, existen el conflicio interno y el externo o social; el primero

¥ £n ¢l mbito intemacional se entiende por agresion a. ™ el uso de Ja fuerza amada por un Estado contra la soberania, 12 integridad termitorial
o la independencia politica de orro Estado...” Esla definicidn es 1a aprobada por {a Asamblea General de las Naciones Unidas el 14 de
diciembre de 1974 Ver Hemandez-Vela Salgado, Edmundo op. cit. p. 3

* Sills, David L. et al op ¢t Vol 3,p |7




alude a una confrontacidn interna y personal ante una cleccidn dificil entre valores
encontrados ¢ incompatibles como la razon v ¢l sentimienio; ¢l scgunde se refiere a la

incompatibilidad entre este individuo y otro individuo o grupo.

El conflicto es una caracteristica de la vida social. un importante factor se sus interacciones.
No es siempre un factor negativo, destrucior, sino por ¢l contrario, colabora a mantencr los
grupos y a consolidar y mejorar las relaciones humanas a través de los cambios que produce
de las estructuras. Y es entonces que el conflicto. paraddjicamente, tiene una funcién
saludable y enriquecedora,  porque del antagonismo, surgen nuevas opciones ¥
proposiciones de cualquier asunto que se trate, que rompen con lo establecido y sus propios
errores, es decir, que generard y representard una antitesis a la tesis, a lo eslablecido, para
resultar en una sintesis que enriquezea al universo del asunio estudiado y/o al hombre
mismo. Weber argumentd que “ el conflicto no puede ser excluido de la vida social ... La
paz sélo es un cambio en la forma del conflicto. en los antagonistas, en los objetos del

- .t . . - .. 2
conflicto 0. en Gltimo término, cn las oportunidades de scteccion ™ 6

* El conflicto se presenta siempre que dos o mas personas { 0 grupos ) inientan poscer el
misnio objeto, ocupar el mismo espacio o la misma posicidn privativa, desempeiiar papeles
incompatibles, defender objetivos opuestos o utilizar medios que se excluyen muluamente

para alcanzar sus propositos” ol

Es imponante especificar que el conflicto ha aparecido en todas las socicdades humanas,
pera que sc ha manifestado - y lo seguird haciendo - ¢n diferentes grados y formas de
expresarse. La gucrra es una forma de llevar a cabo el conflicto, y al mismo iiempo de
resolverlo. La guerra puede derivarse de |a naturaleza ontologica del conflicto v al mismo
tiempo hay conflictos que pueden derivarse de la guerra; depende del enfoque y del

planteamiento del problema.

Conflicto v guerra van de la mano, ambos no son, de hecho, un fendmeno anormal de la

vida y convivencia internacional, en ambos esta implicita la toma de decisiones del hombre

*Jhidem P 17
Ihidem p 12




y por ende de los estados en la definicion de los asuntos internacionales; por lo tanto. la

importancia del conflicto es importante para el estudio de la guerra en si.

1.2 La Guerra y sus Enfoques.

La guerra ¢s la expresion de un conflicto. denota la existencia de una discrepancia o

antagonismo gue es necesario resolver a través del enfrentamiento vy destruccion de la

contraparie; la guerra, se espera, resolverd estos antagonismos gque hacen imposible la

coexistencia pacifica de las partes.

En su connotacion tradicional, 1a guerra tmplica el rompimiento de fa paz entre dos o mas
polencias para entrar en una situacion de enfrentamiento armado, destructivo en lo fisico. en
lo politico y en lo social, por el tipo de darios que genera. El vis & viy de dos {uerzas que
intentaran someter a la enemigo a fa voluntad propia a través de la lucha en los campos de
batalla donde imperan el azar, la fuerza v la muene. ** Hacer la historta de la guerra es
hacer [a historia de la humanidad. Sus causas son tan diversas como diversas son las

3
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necesidades y los vicios de los hombres ™. ** La guemra en natural ai hombre; ninguna

nocidn, pinguna generacién le escapa ( [bn Khaldun ).

La guerra es una lucha por el poder al servicio de la politica, en la que ninguna de las partes
involucradas descansard hasta que lo obtenga; entran en un estade de presion v tension
reciproca cn diferentes grados. Esta presion v tension puede inflluir ¢n la duracién de una
contienda. Por lo que también s¢ deduce que, la durabilidad de la lucha o de una misma
guerra estd en funcion de fa rapidez o la lentitud con la que una de las partes obtenga el
poder y asi la victoria, para que imponga finalmente su voluntad. En este sentide podemos
afirmar que la obtencion del poder condiciona y determina la duracion y conduccién de la

guerra.

™ Lopez. Muiiz Gregono. Et. al "Diccionario encaclopédico de 1a guerra™ Ed Gesta. Madnd Tomao VII P 653



De una mancra mas especializada v para el estudio de la guerra nos apegaremos a los
escritos de pensadores que dedicaron sus obras al estudio de la misma y que en una
clasificacion propia de este trabajo, sc separan sus diferentes rubros como lo son; la
estrategia, los recursos y las armas, ¢l ataque v la defensa y el combate, respetando los

criterios originales de los autores.

I=s menester estudiar a la guerra en su acepeion clasica para entender la adaptacion que se

hace de ella en ¢l plano econdémico comercial en ¢l segundo eapitulo.

1. 2. 1 Sun Tzu.

Una muestra de la importancia que ha tenido la guerra desde la antigiiedad es la obra Ef
arte de la guerra escrita por el chino Sun Tzu hace aproximadamente dos mil afios. No es
unicamente una reflexion tedrica acerca de los aspecios bélicos. sino que se ocupa lambién

de la paz y de las diferentes circunstancias que nacen de la naturaleza de los conflictos.

Esta visidn oriental de la guerra muestra varios rasgos de cardcter general que en su

conjunto ofrecen una visidn de la esencia y cuerpo de la obra:

Su ensefanza indica que el punto maximo de eficiencia del conocimicnto y de 1a estrategia
es hacer que ¢l conflicto sea totalmente innecesario. Esta estrategia de ganar sin lucha
{isica debe conseguir lo maximo haciendo lo minimo v es aplicada a la medicina v a las
artes marciales chinas como caracteristica del iaoisimo, religién caracierizada por la
compasion y la pasividad; la violencia es contraria a sus fines. Por esto, lo benefictoso no

es ser superior en {uerzas sino evitar actuar con violencia innecesaria.

La utilizacion de los medios debe orientarse en conservar y no en destruir; los mejores
maestros de la guerra hacen rendirse al adversario haciendo impotente a su ¢jército sin

emplear mucho tiempo. Es entonces cuando ganar por la fuerza carece de mérito.




Uno debe conocer al encmige y a si mismo, para que no haya desperdicio de tiempo ni
agotamiento de fuerza en cada movimiente realizado. Propone que una vez que se conoce la
naturaleza del enemigo se le debe enfrentar segin sus capacidades, para saber donde. a

quién, con quién y eomo alacar. Asi deviene [a victoria.

Segun €L, en los grados de arte de guerra, la mejor técnica es la que frustra los complots y
ataques del enemigo, luego sc deben deshacer sus alianzas, luego atacar a sus fuerzas

armadas y la peor es sitiar sus ciudades. Entre mas violencia contenipla menos ideal es.

Lo curioso de [a obra del maestro Sun es el posible sentido paraddjico que se encuentra en
la oposicidn a la guerra misma; cs decir que combate contra su naturaleza destructiva. Su
arte de la guerra enfrenta a la guerra tradicional con sus propios principlos: conocer al
adversario y descubrir sus planes y secretos, infiltrar las lineas enemigas aprovechando la
naturaleza del terreno, cambiar los corazones de sus miembros y hacerlo manicbrar de tal
manera que se encuentre indefenso obligandolo a rendirse. Es en si otra forma de hacer la

guerra.

Lo siguiente es una seleccidn clasificada de las ideas de! maestro chino que nos daran una
visidn respecto de situaciones especificas en la guerra; una extraccion tedrica que se remite

exclusivamente a su obra:

De la guerra.

Sun Tzu ubica la gran importancia de estudiar las fuerzas bélicas que debe poscer un estado,
asf inicia su libro consciente de la necesidad primaria del aseguramiento de la nacién: = La
accion militar es de importancia vital para un pais; constituye la basc de la vida y la muerte,
el camino de la supervivencia y de la aniquilacién; por ello es absolutamente indispensable

. 3
examinarla”.”®

7Tz, Sun " Ed arte de la uetra ™. Versibn de Thomas Cleary Ed Arca de Sabiduriz. 14° Edicxdn. p 37
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Una analogia peculiar es la que ofrecen la medicina y el arte de la guerra, porque aunque
se desenvuelvan en universos diferentes tienen algunas semejanzas; la primera es reconocer
que cuanio menos sc necesita de algo o de alguien es mejor; ambas se valen de estrategias
para tratar la ausencia de la armonia y la paz y; ¢l conocimiento del problema es la clave

para la solucion.*

“ ... lo importante cn una operacion militar es la victoria. no la persistencia. La persisiencia
no es beneficiosa. Un ejército es como un fuego: si no lo apagas se consumird por si

. 1
mismo.”

Las reglas militares son cinco:
1. Medicion.
2. Valoracion,

. Calculo.

[PE)

4. Comparacion

5. Victoria.

La concatenacién de estos elementos es, que la configuracién del terreno da lugar a las
mediciones, de las que surgen valoraciones, éstas conllevan a los calculos y de ¢stos surgen

las comparaciones. Una vez hechas las comparaciones deviene la victoria.

Con estas comparaciones de dimensiones se puede identificar donde se encuentra la viciona
y donde la derrota; y pueden compararse las dimensiones de fuerza, armamento, valor,

apoyo, de las circunstancias, €tc.

Las buenas consideraciones siempre incluyen el beneficio y el perjuicio o dafio. Cuando sc
contempla ¢l beneficio, la accion se expande; cuando se contempla el daio los problemas
pueden resolverse casi de forma inmediata; es por esto que lo que retiene a los adversarios
es ¢l dafio, lo que los ocupa es la accion motivada por un beneficio que naturalmente

ofrecerd ventajas sobre el adversario.

™ Tyu, Sun. op. ¢it. p. 14 Fsta comparacion se encuentra en la introduccion de Thomas Cleary.
" Tzu, Sun. op. ¢it. p.32.
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De la estrategia

{.a organizacion de las fucrzas debe de partir de las ventajas, sin prescindir del engaiio, es
decir, mostrando ser incompetente ¢ ineficaz sin scrlo y fingir atacar lejos cuando se
preiende atacar en termitorio cercano v viceversa, usar la humildad para que se muestren
arrogantes, agotar al encmigo huyendo ¢ introducir la divisién en sus elementos internos,

procurar desaparecer la energia de sus ejércitos y desmoralizar a sus generales.

Se desapima al enemigo con la perspectiva de la vicloria y se le sorprende mediante la

confusion.

Si se tiene amplitud vy profundidad en la planeacion estratépica se puede ganar antes de
empezar a luchar, de lo contrario se pierde antes det combate. Los guerreros victoriosos
vencen primero v después van a la guerra, mientras que los guerreros derrotados van

primero a la guerra y después tratan de vencer.

Se debe escoger a los soldados por sus capacidades y darles responsabilidades adecuadas.
El valiente lucha, el cuidadoso vela, el imeligente negocia y comunica, nadie s initil,

explotando los recursos naturales y humanos.

La ayuda que el terreno proporcione constituye una ventaja para una fuerza militar.

Respecto de la estrategia de ganar evitando pelear dice: ** En asuntos militares no es
neccesariamente mas beneficioso ser superior en fuerzas, sino sélo evitar actuar con
violencia innecesaria; es suficiente con consolidar tu poder, hacer estimaciones sobre el
enemigo y conseguir reunir tropas; eso s todo. El enemigo que actia aisladamente, carece
de estrategia y toma a la lgera a sus adversarios, inevitablemente terminard siendo
capturado. n32

Cuidar de los soldados como si fueran hijos trae como consecuencia gue mueran

gustosamente por su dirigenie y su pais.

3 Tzu, Sun, op cit. p.90.



l.a rapidez de la accién cs el factor csencial de la condicidn de la [uerza militar:
aprovechando los fallos y atacando cuando no estan preparados, enterarse de lo que
pretende y anticiparse a él. Una vez que uno se encuentra dentro del territorio ocupado de

debe procurar no ser expulsado.

Si sc desea que los soldados obedezcan y peleen hasta el final, que estén alerta sin
necesidad de estimulos y con voluntad espontinea sin neceswdad de 6rdenes * sitdla a tus
tropas en un punto que no tengan salida, de manera que tengan que morir antes de poder
escapar. Porque, 4 ante la posibilidad de la muerte, qué no estardn dispuestos a hacer 7 Los

guerreros dan entonces lo mejor de sus fuerzas .

Sobre la utilizacion de los espias expresa las siguientes ideas:

I.a guerra significa un gran esfuerzo para la nacién participante y puede durar muchos afos
para obtener la victoria en un dia. Por lo anterior no se deben escatimar gastos en asuntos de
espionaje para conocer la situacion de los adversarios porque lo que posibilita la victoria es
la informacién previa que debe obtenerse de personas que conozcan al enemigo. En la

guerra no hay asunto mas secreto que el espionaje.

Cuando se desee atacar a un ejército, asediar una ciudad o matar a una persona, se debe
conocer previamente la identidad de los generales que las defienden, de sus aliados, de sus
visitantes, sus centinelas v de sus criados por medio de los espias. De esta manera se les

enfrenta segiin sus capacidades.

De los recursos y [as armas.
Las armas son instrumentos que deben ser correclamente administrados, quien las use debe

conocer su beneficio y el perjuicio que del exceso en su uso deviene.

" Tzu, Sun.op et p 106-107.




“ La regla general para la utilizacién de los medios militares consiste en que es mejor
conservar un pais ( enemigo ) intacto que destruirlo, ... capturar a su ejército que destruirlo,

...mantener una unidad intacta que destruirla. w34

“ Asi pues, la ley de la utilizacién de la fuerza militar es la siguiente: si tus fuerzas son diez
veces superiores a las de! adversario rodéalo; si son cinco veces superiores, aticalo: si son
dos veces superiores, dividelo. Si tus fuerzas son iguales en nimero ucha si tc es posible:
si tus fuerzas son inleriores, mantente apartado si puedes hacerlo. Si no eres 1an bueno
como ellos, huye si puedes.” % Debemos reconocer nuestras fuerzas, débilcs o fuertes para
ubicar nuestra posicién en la guerra. Thomas Cleary cita: * Si no puedes ser fuerte, pero

tampoco sabes ser débil, seras derratado. »36

Del ataque y la defensa.

“ Los guerreros superiores atacan mientras os enemigos estan proyectando los plancs. A
continuacién lo mejor es deshacer las alianzas. Después de estas dos técticas la mejor es
atacar al ejército. ™. Deshacer los planes del enemigo, arruinar sus relaciones y cortar los

suministros o bloguear el camino son tacticas que ayudan a vencer sin necesidad de luchar.

“La invencibilidad es una cuestiépn de defensa, la vulnerabilidad . una cuestion de ataque. La -

defensa es para tiempos de escasez, el ataque para tiempos de abundancia.™* Cuando el
adversario tiene una estrategia de batalla vulnerable, es el momento de atacarlo. En la
defensa el movimiento debe ser sigiloso, escondidos e invisibles; en el ataque debe ser

rapido y determinante.

La perspectiva de ganar es o que impulsa a los adversarios a venir. Lo que los desanima es

la probabilidad de sulrir dafios.

" Tzu, Sun. op. ¢it. p. 33 Gl parémiesis es nota de Thounas Cleary
# Tau, Sun. op. ¢il. 9 36
* Tzu, Sun. op. cil. p. 37
** Tzu, Sun. op. cil. p. 34
™ Tzu, Sun. op. cit. p. 42
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Aparecerse donde no pueda el enemigo ir, dirigirse hacia donde menos se lo espere olrece

ventajas.

Se debe atacar donde no haya defensa y para avanzar sin encontrar resisiencia se atacan sus
puntos débiles, sin embargo también se debe contemplar que los lugares mas protegidos

indican en ocasiones que ahj se encuentra la vulnerabilidad.

Los territorios peligrosos o montafiosos deben estudiarse con minuciosidad; se pucde

recurrir a los guias locales para que proporcionen ayuda.

A las fuerzas encmigas bien organizadas se les enfrenta quitandotes algo de su aprecio,

entonces estaran prestos a escuchar, es el papel del chantaje que obliga a la negociacion.

En una invasién, cuanto mas se penetre en el territorio ajeno se consolida mas fucrza, hasta

el punto en que el gobierno invadido no puede ya expulsarlos.

Sun Tzu entiende por gobiemno eficaz el que logra, previo al ataque, que sus planes no sean
conocidos y que conoce los del enemigo, que aprovecha el terreno, que sorprende y deja sin

defensa al enemigo, que no pierde tiempo y que no se agota cuando ataca.

Del combate.
“ Nada es mas dificil que la lucha armada. La dificultad de la lucha armada es hacer

cercanas las distancias largas y convertir los problemas en ventajas. =39

Antes de combatir recomienda que debemos comparamos con el enemigo en funcion de
cinco elementos, para determinar las posibilidades reales de ganar, quien los domine mejor
serd el vencedor:

1. El camino: Es la induccién al pucblo a que tenga los mismos objetivos que sus
gobernantes para que puedan compartit la vida y la muerte sin peligro. El gobierno deberd

gandrselo de sus gobernados.

" Tz, Sun. op. cil. p. 65.
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. El clima: Significa las estactones del afio.

3. El terreno: Debe ser valorado cn términos de distancia. facilidad o dificultad de
desplazamiento, dimensiones y scpuridad. En funcidn Ude este faclor se disponen del tipo y
numero de tropas, de la distancia se decide s1 conviene llegar directo o en circunvalacion,
luchar o dispersarse.

4. El Hder o la autoridad: Es una cuestién de inteligencia, honradez, valor y severidad.

+ La inteligencia responde a saber planificar y cudndo hacer cambio de directrices de
manera cficaz.

+ Lahonradez se reficre a la claridad que tiene la tropa de las recompensas y castigos.

+ El valor significa aprovechar, sin vacilar, las oportunidades para asegurar la victoria.

+ La scveridad es establecer la disciplina entre las tropas mediante castigos estrictos.

5. Disciplina: Orpanizacién, cadena de mando y logistica.

+ La organizacion es la correcia agrupacion de las tropas.

+ La cadena de mando implica que debe haber oficiales que mantengan unidas a las tropas
v a su mando.

+ Logistica significa vigilar los suministros.

Cuando cl enemigo esla en armonia con sus fuerzas y bien organizada entonces hay que

prepararse a luchar; cuando cs poderoso se debe evitar,

... los que ganan todas las batallas no son realmemte profesionales: los que consiguen que
se rindan impotentes los ejércitos ajenos sin luchar son los mejores ( maesiros del arte de la

guerra } " Vencer sin batalla, conquistar sin asedio y destruir en poco tiempo.

* ... Existen cinco maneras de conocer al futuro vencedor:
Ganan los que:

1. Saben cudndo luchar y cudndo no.

I~

. Saben discernir cuando utilizar muchas o pocas tropas.
5. Tienen ropas cuyos rangos superiores ¢ inferiores tienen el mismo deseo.

4, Se enfrentan con preparativos a enemigos desprevenidos.

an

Tzu. Sun. op o p. 34. Bl paréntesis ¢s nota de! traductor




5. Tienen gencrales competentes y no limitados por sus gobiernos.

Primero debe ser la preparacién y luego buscar la vulnerabilidad encmiga, La invencibilidad
estd en une mismo, la vulnerabilidad en el adversario. Por esw los guerreros expertos

pueden ser invencibles, pero no pueden hacer que sus adversarios sean vulnerables.

Un guerrero efectivo tama posicidn ¢n un terreno en el que no pueden perder y usan las
condiciones que hacen a su adversario proclive a la derrota, por esto, un ejército victoriaso

gana primero y entabla la batalla después.

El enemigo no puede evitar la lucha cuando se ataca el lugar en el que debe acudir
inevitablemente al rescate.

“ Para saquear un lugar, divide tus tropas. Para expandir tu territorio, divide el botin. !

Respecto del trabajo en equipo, la unificacidn permite la colaboracién tanto de grandes
como pequeitos, inclusive de los antipaticos porque una vez que sc encuentran el la misma
situacién de peligro, se ayudan entre si. Dec hecho, el mando debe procurar la cohesion

interna para no arriesgar la victoria.

Se debe considerar el peligro y ¢l caos en tiempos de orden, evitarse antes de quc tengan

forma. La mejor estrategia es cuando se evita la tucha, el que logra eso gana.

Si se atraviesan zonas pantanosas debera ser rapidamente sin demorarse mucho en ellas.

Hay diferentes tipos de tropas con circunstancias que les son propias en cada caso. Ninguna
de estas circunstancias devienen de cardcter natural, sino que son debidas a los fatlos de los
generales:

* Las que huyen: Son las que tienen ¢l mismo impetu pero pelean en proporcidn de una

contra diez.

"' Tzu, Sun. ap cit. p 6%
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» Las que se retraen; Su gjército tiene tropas fucites pero sus oficiales son débiles, por lo
que quedan retraidos.

+ Las que se derrumban: Tienen soldados débiles al mande de oficiales fuertes. Sucede que
los oficiales superiores se encolerizan y violentan y entonces se enfrentan al enemigo por
su cuenta y por despecho o bien cuando lo generales ignoran sus capacidades.

s Las que se rebelan: Cuando lo gencrales son débiles y carecen de autoridad, cuando las
ordencs no son claras, cuando oficiales y soldados no tiene solidez y las formaciones son
andrquicas.

e Las que son derrotadas: Los generales serdn derrotados cuando son incapaces de calibrar
al adversario, entran en combate con fuerzas supcriores en namero o mejor equipadas sin

v , . . . - b
una seleccidn de sus tropas segun el nivel de preparacion que las contrarias exigen.”

En interpretacion de Thomas Cleary, Sun Tzu indica las seis maneras de ser derrotado. En

este caso las consideraremos como razones de las que deviene la derrota:

1. No calibrar el nimero de fuerzas.
2. La ausencia de un sistcma claro de recompensas y castigos.

. Insuficiencia de entrenamiento.

ad

4. La pasidn irracional.

Lh

. La ineficacia de la ley del orden.
6. El fallo de no seleccionar a los soldados fuertes y resucltos.

Todas estas razones conllevaran a la derrota del ejéreito.

2 Tzu, Sun. op. cit. p. 95-96.
**Tzv, Sun. op. ¢it. p.56-97.
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1. 2. 2. Nicolas Maguiavelo.

El pensamiento de Maquiavelo, como sabemos, tiene y ha tenido gran influencia en los
asuntos politicos de los gobiernos, en la forma en como se consigue, administra y defiende

el poder y en el estudio de 1a politica propia al estado.

La razdn de incluirlo en este trabajo radica en que su obra se extendié 2 los asuntos de la
bélicos no excluidos como parte de la politica y que debido a la importancia y calidad de su
pensamiento es posible incluirlo en el lema que nos intercsa: ta guerra.

w

En su obra “ Del arte de la guerra ” Maquiavelo justifica sy intervencién en aspectos
bélicos por la denigracién de la institucion militar italiana, la que devino de su corrupcion y
alejamiento de los antiguos modclos, en los cuales el sentido de 1a fidelidad y temor 2 Dios
estaba muy presente en los soldados. Analiza las antiguas virtudes de! arte de la gucra

aunque reconoce imposible reconducirla a los modelos de antario.

Admitiendo que la guerra no es su drea, elabora su intervencién escrita tranquilo de que
cualquier error posible s6lo se encontrara en el papel y no en el campo de batalla porque
argumenta que los errores que se cometen de facto en los escenarios bélicos sélo se

conocen tras la caida de los imperios.

Las instrucciones “ Del arte de ta guerra *, dtiles en la guerra y en lo civil, emanan de una
conversacion, presenciada y descrita por Maquiavelo, entre Cosimo Rucellai y otros
interventores que plantean las preguntas y Fabrizio Celonna que respondia con su

experiencia bélica obtenida en Lombardia en su servicio al Rey.

No obstante que la obra mencionada alude por completo a la guerra, también consideramos
incluir algunas aporlaciones que a este respecto ofrece su obra “ El Principe " y que tienen

cabida en el cumplimiento del propdsito del presente trabajo.

O




Rescataremos algunos apuntes respecto de los conscjos que este autor ofrece a todo aquél

que se ¢ncuentra inmerso en el universo de la diceccidn bélica .

De la guerra.

En el tiempo en que fue escrita la obra, la vida civil y la milhar difieren enue si y se
encuentran muy distantes una de la otra, visible en los habilos de hablar. vestir, actuar, usos
y costumbres de cada cual. Sin embargo, este autor comenia que en las instituciones
antiguas estos dos tipos de vida estaban muy unidas y conformindosc muiuamente en virtud
de lo fundamental que significa que en todo régimen, con sus instituciones y aspectos
citadinos, debe existir la proteccion militar que lo defienda y mantenpa en caso de gucrra,
ain con dificultades, en caso contrario no hay cosa alguna sepura. Quien se prepara con
anticipacion no sufre las leyes del encmigo, sino que las impone usando el poder. Y para
lograr esia scguridad el estado debe desarrollarse en la guerra, que tiene. como toda ciencia,

algunos principios que le sirven de fundamento principal para su conduccion v analisis.

;. Cual debe amar mas la paz, sino aquel al que solo 1a guerra puede dariar ? " entonces
podemos entender la imervencién de los imperios y la absteneion, neutralidad o alianza de”

los no poderosos.

El gjercicio de la guerra solo debe corresponder a una republica o un reino; un buen
gobierno no permite a ninglin ciudadano ejercerlo por cuenta propia, ni tampoco un hombre
de bien debe convertirlo en su medio de vida. Quien asi lo haga no deseard la paz, entonces
lucran en tiempos de guerra para subsistir en la paz. Cuando los jefes militares no desean la
paz se sirven de engafiar a quienes los contratan para que las guerras duren para violar las
leves, expoliar las provincias, usurpar el poder, tiranizar la patria v someier a su voluntad. A

. . . .. PR . w45
€stos la justicia los eliminara. © La guerra hace al ladrén y 1a paz lo ahorca ™,

La tarea de un dirigente militar es gobernar a sus siibdiios y protegerios, para hacer eso debe

amar la paz y saber hacer [a guerra.

“ Maquiavelo, Nicofas. = De la guerra ™ Ed. Gemika S. A. Tercera edicion, 1997, p. 10,
* Maguavelo, Nicolds. “De la guerra™ Op. ¢it En comentario de Fabrizio Colonna p. 22




Los antiguos lenian por conveniente y muy 0til a la republica disponer de gran cantidad de
hombres capacitados en el uso del armamento * porque no es el esplendor de tus jovas lo

. . . . L 4
que hace que los enemigos te respeten . sino sélo el temor a tu poderio miditar ™

En la guerra, ¢l temor de ser devastado, aniquilado, sometido o esclavizado era el motivo
principal que persuadia a las naciones a prepararse en las disciplina castrense, haciéndose
temer y respetar, ¥y honraban a quien sobresalia en ella. Sin embargo las costumbres
cristianas han aminorado este miedo porque las repercusiones de un conflicto ya no son tan
severas. Es por esto que los cstados débiles se defienden alidndose con el vencedor, y los

fuertes no iemen su propia caida.

Un durigente ne debe cancelar el estado de guerra si no estd en una posicidn ventajosa o si
no se ve obligado a ello. Las ventajas la da el escenario de operaciones, el orden de combate

y la calidad v cantidad de las tropas, pero si no se conlia en la victoria la derrota es segura,

Por otro lado tenemos que lo que favorece al enemigo nos perjudica y lo que nos favorece
perjudica al enemigo, por lo que se deben de buscar la mayor cantidad de ventajas en favor

propio.

“ Un principe, pues, no debe tener otro objeto ni otro pensamiento, ni cultivar otro arte mas
que la guerra, el orden v la disciplina de los ejércitos, porque éste cs el tnico arte que se
espera ver gjercido por el que manda. ™ Descuidarlo conlleva perder el estado y profesario

conlleva a conquistarlos.

Un dirigenie no debe apartar su pensamiento del gjercicio de la guerra ¢jercitandose mads en
la paz que en periodo bélico ya sea con acciones o con pensamientos, evitando a toda costa

la division al interior, porque es un error dafiino.

Con acciones: debe mantener ordenadas y ejercitadas a sus tropas, salir de caza lo que

conlleva a acostumbrar al cuerpo a la fatiga e induce a conocer el terreno. Una vez

“ Maquiavelo, Nicolds “De Ta guerra™, op. cit. p. 64,
" Magquiavelo, Nicolds ™ El principe ™ Ediciones Folio, 5. A. p. 72.




comprendido el terreno se¢ conoce al pais y se entiende la defensa al igual que ayuda a
comprender las posibles combinaciones de maniobras militares. Con pensamicnto: leyendo

historias de grandes dirigentes, analizando las causas de sus victorias y de sus derrotas,

En las acciones de los gobernantes se considera ¢! fin. * ...Procure. pues, un principe
conservar v mantener el Estado: los medios que emplec serdn sicmpre considerados

14
honrosos y alabados. ™*®

Los asuntos interiores siempre estaran asegurados cuando estén asegurados los cxteriores.

** Dios no quiere hacerlo todo, para no quitarnos el libre albedrio v parie de 1a gloria que nos

»wd
corresponde. **

De la Estrategia
La instruccién militar es indispensable por lo que ¢l gobierno debe procurar mantenerla a

quien la sabe y ensefiarla a quien no Ia conoce.

“ Nada origina mds confusién en un cjército que ¢l impedirle la vista ™:*° Esta ha sido la
causa de que grandes ejércitos hayan caido derrotados. El sol, el polvo y e! humo de los
disparos estorban a la vista, es por esto que actuar con prudencia es dejar que el enemigo se

ofusque por si mismo que atacarlo y encontrarlo sin verlo.

Cuando el enernigo refuerza un sector, se debe hacer frente con un sector débil para reservar
las mejores tropas a luchar una vez cansados y atacar sus puntos vuinerables, asi ¢l enemigo
se desorganiza y al final es derrotado. La formacién variard en funcién del terreno y del

cnemigo.

Algunas ventajas las da el enemigo y otras surgen por la propia astucia. En ¢l disefio de

estrategias se usan ambas.

¥ Maquiaveto, Nicolds. El Principe™. op cit p 88
¥ Maguiavelo, Nicolds. "El Principe™ op. e, p. 124,
“ Maguiavelo, Nicolds, ** De la guerra ™ op, cit. p. §12
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Las costumbres pueden ser una debilidad para ¢l enemigo.

El dirigentc debe saber ser orador, de lo contrario, el ¢jército pasara por graves peligros.
Todo estadista o repiiblica que pretenda crear un ejéreito y mantenerle con prestigio y honor
dcbe acostumbrar al ejéreito a escuchar a su gencral y este saber hablar eficazmente porque
“ las arengas anulan el temor , enardecen los dnimos, aumentan la tenacidad, descubren
engafios, prometen premios, muestran peligros y el modo de evitarlas: con ellas se ruega, se
amenaza, sc llena de esperanza, se alaba, se insulta se manejan todos los mecanismos que

s 51

hacen encenderse y apagarse las pasiones humanas” °'. Los generales se ganan a los pueblos

con el ejemplo de castidad y justicia, lo cual ayuda, en ocasiones. mas que las armas.

Nunca se¢ considere que el enemigo no sabe lo que hace. Entre mas debilidad y cautela

muesire el adversario con mayor alerta se debe permanecer.

Dividir a 1oda costa las fuerzas del encmigo despertando desconfianza de sus hombres mas
confiables o dividiendo sus tropas para debilitarlo. Una manera de dividir su ejército es
atacar su territorio para que al  verse obligado a defenderlo abandone la lucha
esporddicamente y otra es permitirle hacerse de varias plazas con ¢l fin de que para

mantenerlas ocupe guamiciones y reduzca sus efeetivos.

Lvitar las deserciones o capturas porque representan una fuga de informacion.

La guerra responde a aspectos de fortaleza no de estética por lo que no debe hacerse caso de

las apariencias stno de los resultados y riesgos reales.

Es importante desarrollar la comunicacién secreta para el manejo de informacion y evitar

fuga de la misma.

** Magquiavclo, Nicolas. “De la guerra”. op. ¢it. p. 147.




Es preferible rendir al enemigo por hambre que por armas, porgque este caso responde a la

fortuna y no a la capacidad: asi hay menor riesgo de derrota.

Recibir de muchos los consejos sobre lo que sc debe hacer, v de pocos sobre lo que s¢

quiere realmente hacer.

Cuando un estado es conguistado se debe habitar por su conquistador para resolver los
problemas que ahi emanen y cvitar a toda costa que otro forastero poderoso entre, ya que

los menos potentes se le adherirdn y juntos desearan destituirlo.

Mas vale ser temido que ser amado, ya que ¢l amor se sustenta en un sentimicnto de
gratitud prescindible por la maldad humana pero el castigo se basa en el miedo que ne
abandona nunca al hombre, ademas ko hombres son siempre malos, si no son buenos por
necesidad . Un hombre sabio debe buscar ser temido y no odiado lo cual se logra
derramando sangre justificadamente y respetando las propiedades ajenas. La reputacién de

cruel mantiene unido y dispuesto al gjército.

Un dirigente debe no apartarse del bien mientras pueda v saber actuar en el mal cuando es
necesario, es decir, tener el 4dnimo capaz de volverse conforme soplan los vientos
circunstanciales; cuando hable, aparente que lo hace con cinco cualidades: bondad, fe,

integridad, humanidad y religion.

Un principe debe animar a los ciudadanos a ejercer sus profesiones, ya sea en comercio,
agricultura u otra sin temor de que sus bienes le sean despojados y mantener a los pueblos

ocupados con [iestas y espectaculos en diferentes épocas del afio.

Ser belicoso, contener al pueblo y asegurarse de los grandes asegura €l mantenimiento del

poder y del estado.




De los recursos y las armas

Lo que no da la naturaleza lo suple ¢l esfucrzo.

Las continuas guerras obligan a reclutar a soldados veteranos e inexpertos, por lo que sc

sirve de la expericncia de los primeros y basarse en conjeturas para los segundos.

No hay ejército mas 1til que el propio y debe constituirse como milicia nacional. es un error
contratar ejércitos extranjeros. Contratar mercenarios es cosa reprobable y pemiciosa

porque unicamente viven de eso y pueden volverse contra ¢l que los contrata.

No se determina la inutilidad del ejéreito por una sola derrota, se debe estar consciente de
que se gana o se pierde y ocuparse de eliminar las faltas que conllevaron a la derrota. No

CensUrar Sino corregir, es cuestion organizativa no sistematica.

El que carece de arma no tiene ninguna posibilidad de victoria.

Es posible cambiar de armas cn funcién de sus mejoras.

La organizacion debe hacerse respetar con severidad ya que en nada se ¢s tan estriclo como
en la disciplina militar. El miedo emana del castigo. Si grande es el castigo, grande debe ser

el premio para que haya equilibrio entre el temor y la esperanza.

Respecto del uso de la crueldad, la traicion y todo acto de rigor cuando se gobierna se dice
que se deben hacer juntos y una sola vez ya que habiendo maés distancia temporal entre
ellos se instaurara la tranquilidad; los beneficios se otorgan poco a poco para qué se€an

mejor disfrutados.

Cuando los poderosos se convierten en enemigos debe temerse no solo su abandono sino ser
destruido por ellos. Debe entonces procurar estimar y no descontentar a los grandes v
mantener contento al pueblo sin hacerse odiar por éste. A un principe le conviene tener al

pucblo de su lado, de lo contrario su adversidad aumenta.




No es valeroso matar a tos conciudadanos, trawcionar a los amigos. carecer de fe, de
huwmanidad y religion, que aunque estos medios conlevan a la adguisicion del imperio, no
conllevan a la glona. Una potencia se complementa. engrandece y se hace venerada con los

valores humanos.

Los flundamentos dec un ¢stade son las bucnas leyes v bucnas armas.

Del ataque y la defensa

Al disponer al ejército en orden de combate es un grave error asignarle una sola linea de
(rente y esperar que el éxito dependa de un solo ataque. Las lineas deben replegarse sobre
otras, sustituirlas o apoyarlas conforme se desenvuelve ¢l combate. El armamento y sistema

de repliegue son determinantes en la organizacion.

Un enemigo que es capaz de atacar simultineamente por varios flancos no debe ser

enfrentado aunque sc debilite al hacerlo.

Para hacer un buen ataque cada soldado debe ubicarse en su propio batallon, los jeles
deben ubicar correctamente cada batalldon dentro del ¢jército y todos deben saber obedecer

al capitdn gencral.

Es imprudente y peligroso combatir en invierno, en este caso corre mas peligro el atacante
que el defensor va que se puede perder la fuerza, la capacidad, la disciplina vy la

organizacion.

Se deben establecer mecanismos de defensa porque esto permite esperar eon calma y

sepuridad al oponente.

No es conveniente en una defensa separar a las tropas ya que no se podra defender con las

fuerzas divididas.




7

. a los hombres hay que vencerlos o con los hechos o con  las palabras o bien
exterminarlos, ... es del todo necesario que la ofensa que sc infiere a un hombre sea de tal

calibre que de ella no pucda esperarse ninguna clase de venganza. »

Para poder atacar a otros no se debe asociar un estado con otro més poderoso que él,

Del combate

¥ ... lodo el esfuerzo que se emplea en la disciplina militar tiene como objetivo conseguir la
organizacion adccuada para presentar la batalla al cnemigo; ésa cs la meta final de un

general, porque con la batatla se gana o sc picrde la guerra. %

El fin de quien pretende entrar en guerra cs combatir al enemigo en campaiia v ganar la
batalla. Para hacerlo hay quc disponer de un cjército, fo que implica buscar elementos,
organizarlos, instruirlos militarmente, alojarlos y enfrentarlos al enemigo ya sca en ataque o
en defensa. “ En eso consiste ¢l arte de la gucrra a campo abierto, que es ¢l més necesario y
honorable. A quien sabc presentar batalla al enemigo se le disculparan los demas errores
que pudiera cometer en la direccién de la guerra ™ ** ya que una batalla ganada justifica

cualquier error previo.

Ganar al presentar la batalla es el fin ltimo para el que se orgamiza un ejército y tanta

atencion sc le dedica.

Dividir la infanteria atendiendo al armamento que se posee; ios romanos lo hacian en ligera

y pesada, y en funcién de la potencialidad de las iropas se escoge el campo de batalla.

Hay dos tipos de maniobra en el ejército: cl que realiza cada soldado en el seno de su

batallén y el coordinado que realizan todos los bataltones cuando atacan como ejéreito.

* Maquiavelo, Micotas "El Principe”. op. cit. p. 18-19
** Maquiavela, Nicolis “De la guerra™. op. cit, p. 207,
* Ibidem p. 29.




Cuando no hay combate o tensiones que impliquen riesgo de ruptura de paz  no sc

manticnen en vigor las instituciones militares ni se desarrollan grandes soldados.

Una batalla se gana o sc picrde. Cuando sc gana de debe cxplotar la vicloria

inmediatamente.

No sc¢ puede huir del combate cuando el enemige esta dispuesto a darlo: * las necesidades

pueden ser muchas, pero ninguna es mas fuerte que la que obliga a vencer o morir. ™ **

Los enfermos deben ser atendidos por lo médicos ya que un general esta perdido si tiene

que luchar contra las cnfermedades y contra el enemigo.

Un principe debe saber combatir con las dos formas: con las leyes v con fa fuerza, la

primera humana y la segunda animal, ambas con usos especificos.

** Magquiavelo, Nicolas, "D la guerra”™ op. cit. p. 148.




1. 2. 3 Karl Von Clausewitz

L]

Cuando Clausewilz escribe * De la guerra ”, ofrceid, basado en la experiencia. tal vez. el
mds completo andlisis de los factores que intervicnen en la misma asignandoles un lugar y
mostrando su aplicacion practica v abstracta en sus respectivos roles: el campo de batalla y

la tcoria cn si.

Es visible su interés en mostrar, no un reglamento fijo de actuacién en la gucrra, sino
cémo la naturaleza mental, fisica y espiritual que compone al hombre influye de manera
directa y determinante en la naturaleza y conduccién de la guemra. Surge emionces la
vinculacion entre los acontecimientos histéricos y las razones humanas y tcoricamente
bélicas que los impulsaron y condujeron cuyo desenlace se obscrva en sus especificos

resultados.

Tal vez la aponacion significativa de este prusiana fue, entre otras cosas que analizaremos,
la de ubicar a la guerra como la protongacién de la politica y to militar como su
instrumento; como un instrumento de la negociacion politica y no como un fendmeno
independiente: darle a la guema un sentido mds complejo que el de un simple acito de

violencia.

De la teoria

La nocion tedrica de la guerra es la de destruir al encinigo, v esta no se debilita o cs alterada
por la evolucion de la civilizacién, visible en el constante avance de las armas v
perfeccionamiento de su eficacia. Asi se comprueba que la civilizacién se mueve
independiente de la esencia de la guerra y por el contrario, la ayuda. Entonces. la magnitud
de las reacciones en la guerra dependen de la importancia y duracién de los intereses o

propositos hostiles y no del grado de civilizacion.

Teéricamente hay tres acciones reciprocas - entre los contendientes - con situaciones

extremas que tienden a lo absoluto:
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1) Uso ilimitado de ia fuerza; Siendo la puesra un aclo de fuerza. existe una aplicacion
reciproca de la misma ilimitadamente.

2) El objetivo es desarmar o destruir al enemigo: El desarme es ta peor posicién a la que sc
puede arrastrar a un adversario, después de esto viene la imposicion de [z voluntad. La
guerra ¢s una accion de dos fuerzas vivas y, por esto, el objetivo inmediato de la accion
militar se¢ encuentra en las dos partes, las dos estan en peligro de ser derrotadas mientras
una no lo logre.

3) Utilizacion maxima de las fuerzas: Para vencer se mide ¢l esfuerzo a emplear en funcién
del poder de resistencia del enemigo, el cual es producto de:

a) La magnitud de sus medios agrupados ( factor externo. tangible ). Sc mide porque se
puede contar.

b} La fuerza de su interior { (actor interno, abstracle ). Se mide impcricctamente por la
fuerza que la causa.

Una vez que s¢ conoce el poder de resistencia entonces se regula el csfuerzo o se intensifica

para obtener una o mas ventajas.

No obstante lo anterior, existen cambios significativos cuando se pasa de lo absiracio al
mundo real; éste tltimo sustituye a la teoria por la naturaleza misma del hombre y porque
interviene en a realidad el uso de la mzdén que establece los limites del esfuerzo lo cual
modifica la posible continuidad de aspectos que pudieran dictar los preceptos abstractos.
Lo extremo y lo absoluto exigido en teoria se sustituye por la ley de las probabilidades de
la vida real. Los contendientes ya no son entes ilintangibles y absactos. sino estados v
gobiernos que dirigen cosas prcticas, no tedricas sino gobernadas con leyes propias, por lo
que la situacion concreta y especilica proporciona toda la informacién de estudio de la cual
serd resuclta la incégnita. Cada contendiente estudiara situaciones, personas, circunstancias,
instituciones v la naturaleza del adversario reales atendiendo al objetivo politico como

movil primitivo de la guerra y que se cumplira a través de la accion militar.
De esta manera podemos comprobar que cada oponente, en su reciprocidad, se detendra

lejos del esfuerzo maximo y nunca pondrd en juego todos sus recursos a un mismo tiempo.

Es contrario a la naturaleza de la guerra que todos los recursos estén en juego. Pero esto no
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desanima el uso de numerosos recursos en las operaciones iniciales por la desventaja que
implica un comienzo desfavorable y por la influencia que represenia en ¢l combaie

subsecuente un inicio terminante.

La guerra puede ser estudiada con cardcter cientifico por la repeticton de sus [enomenos

1eoricos en la praclica.

La tinica causa que puedc detener las hostilidades durante la accidn bélica es cl deber

apuardar un momento mas propicio para actuar.

Si nos atenemos a lo tedrico, si la guerra es un acto de violencia para arrastrar al cnemigo a
que haga nuestra voluntad, entonces todo dependeria de derrotar al enemigo. o sea,
desarmarlo, pero no siempre es necesario. El desarme del cnemigo, considerado
tedricamente como el objetivo de la guerra y ¢l ultimo medio para alcanzar el objetivo
politico en el que se incluyen todos los demads, no siempre se producird en la practica, ni es
condicién necesaria para lograr la paz. Ya que se ha lograde la paz y derrotado al enemigo

sin que propiamente s¢ les haya desarmado .

Dos causas para hacer la paz que nacen del calculo de probabilidades de victoria:
1) Laimposibilidad del éxito.

2) El excesivo costo a pagar por él.

Por lo tanto en la guerra no ¢s necesario combatir hasta que uno de los adversarios sea

derrotado.
Destruir las fuerzas enemigas ho siempre es necesario, ya que hay casos en quc esto no sera
el objetivo sino el medio. La destruccion por si misma carece de valor, son los efectos que

produce, el sentido de su decision es lo que deternnina su importancia.

Segin la teoria pura no es posible una guerra enire dos estados con diferencias

pronunciadas en su fuerza.
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La accion cn la guerra es movimiento.  Los tedricos se distancian del movimiento de csa

realidad ya que en la practica es mis dificit el asunto hélico de lo que aparece cn teoria.

Los intervalos inducen variaciones en las acciones militares, las diluye en el tiempo
mientras aumenia la peligrosidad y facilita los medios para reestructurar el equilibrio

perdido de fuerzas.

Mientras las tensiones que produjeron la guerra sean mas importantes, mayor energia
existird en el cncuentro y mas corlos seran los periodos de inactividad; mientras mas débil

el sentimiento de hostilidad, mas largos scran.

El principio de polaridad parte de la suposicion de que los mandos contrarios tienen
intereses opucstos. y toma validez cuando o que es contrario, positivo y negativo, se

destruye entre si. La polaridad no permite ambos sino uno sofo, un vencedor y un derrotado.

La guerra es una trinidad en funcion de las tendencias predominantes - con [uerza de ley -

que en ella existen:

a) El odio, la enemistad y 1a violencia primitiva de su naturaleza como un impulso ciego y
natural, factor que te corresponde al pucblo porque son los direclos alectados.

5) El juego del azar y las probabilidades. factor que le corresponde al jefe militar v a su
gjército basado en su valor y talento.

¢) Su cardcter como instrumento subordinado a la politica, dominada por la inteligencia

pura. Los objetivos politicos solo le eompeten al gobierno.
La teoria debe ser equilibrada entre estas tres tendencias.
Tres eategorias que influyen en el desarme de un estado y que incluyen lo demas son:

1) Las fuerzas militares: Que son las destinadas a la defensa del pais, deben destruirse,

llevadas a un estado tal que les impida continuar la lucha.




7y Ei territorio: Debe ser conquistado porque se pueden extracr nuevas luerzas militares del
pais.

3) La voluntad: la voluntad del cnemigo debe ser sometida, ya que la guerra, que
comprende la tension hostil y la accion de las fuerzas hostiles, no se termina hasta que el
enemigo es inducido a fimmar la paz o que el mismo pueblo se someta. La paz serd el

resultado final.

El orden es: destruir sus fuerzas, luego conquistar su territorio ¥ como resultado final hay

una induccién a firmar la paz como consccuencia del sometimiento de la voluntad.

La guerra implica esfuerzo fisico v sufrimiento, implica incertidumbre en tres cuartas partes
scbre las que se basa la accion bélica, por lo que es necesaria una inteligencia fina y
penetrante que perciba la verdad con juicio intuitive. El azar incrementa la incertidumbre y
su influencia puede tornar inatiles todos lo plancs y en su caso deberdn sustituirlos por

nuevos planes. El clima es un ejemplo del azar.

La teoria de la guerra no se ocupa del desarrollo de los elementos sino de su utilizacion para
el cumplimiento del objetivo de la guerra. es decir se enfoca a resultados. A esto se le Hama

* Arte de la guerra” que es igual a la ** Teoria de la utilizacidn de las fucrzas armadas .

Antiguamente el * arte de la guerra ™ o Teoria de la guerra sélo contemplaba la sabiduria y
habilidad para crear, preparar, adiesirar, organizar al ejército, construir trincheras y
fortificaciones: ¢sto es, disefiar una fuerza armada para la guerra, y esto respondia mas a la
mecanicidad o manualidades de la misma. Sin embargo, estaban carentes del andlisis de un
estado de accién reciproca continuo, de la peripecia de la mente, de la importancia del valor

y otras caracieristicas.

Una teoria debe tener cardcter analitico, sintético, preceptos y formulas, pero se vuelve més
compleja cuando incluye en si misma aspectos mentales y valores humanos, ya que en la
guerra no solo se dirige el ataque o defensa contra la materia sino también contra la fuerza

mental o moral las cuales tienen para nuestro estudio un carcter objetivo por su direcla
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intervencion en el fenomeno de la guerra aunque en ésta se adquicran a través de la

cxperiencia.

* La consecuencia que una medida tendra sobre el adversario cs ¢l dato mds cspecifico entre
los que sc necesitan para la accidn. Pero una teoria siempre debe ocuparse de establecer
categorias donde encuadrar los fenémenos y no detenerse nunca en casos particulares. 7

No es posible un sistema de reglas para la actividad general del arte de 1a guerra debido a la
naturaieza del individuo. La sagacidad y el genio actuarian contrarios a los preceptos, la

teoria contraria a la realidad. Asi es la naturaleza de la accion militar.

La teoria debe tener un papel y naturaleza de observacion y no de ley para la accion. Esta
observacion, implica una indagacion analitica del sujeto que conlleva a un conocimiento
basado en la experiencia - historia militar - . La labor tcorica intervienc cuando indaga las
cuestiones que constituyen la guerra, cuando dilucida lo desentrafiable, cuando cxplica
propiedades de cada medio v sus potenciales, cuando describe [a naturaleza de los objetivos
perseguidos, es decir tlumina el universo de la guerra con la observacion critica. La escision

enlre prictica v teoria de la guerra desaparece cuando hay un manejo habil de {a icoria.

La teotia debe educar la mente de! futuro general de la guerra o guiar su auto educacién
pero nunca acompaiarlo al campo de batalla. La teoria debe tenerse en cuenta en su
concepcidn absoluta que implica el fin 16gico que es vencer al cnemigo en una sola accién
contundente, pero la realidad y sus circunstancias entorpecen su efectivo cumiplimiento. por

lo que en cada accidn debe intentar aproximarse lo mas posible a dicha Ninalidad.

“ Ninguna actividad intelectual puede desarrolarse sin cierto caudal de ideas previo, y en su

"

mayoria, éstas no son ideas innatas sino adquiridas ™ *’ ideas que devienen de las
reflexiones sobre las cosas que atafien directamente al hombre. Asi nace la teoria, de estas

reflexiones.

* Clausewitz, Karl Van * Delaguerra ™ Ed. Rescates Need. 1998 B A . Asgentina p 13t
? Clausewilz, Kar) Von. op. eit p. t41.
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£l conocimiento para la guerra es facil, pero ponerlo en prictica no lo es.

De la guerra
Se busca la ciencia en la guerra cuando se atiende al conocimicnto en su analisis, y arte
cuando se refiere a la habilidad practica de hacerla, de ahi la diferencia entre ciencia de la

guerra y ane de la guerra.

La esencia de la guerra es ¢l duelo, un duelo a amplia escala; su proposito inmcdiato es
derribar, desarmar y/o destruir al enemigo; el medio que usa es la fuerza y el objetivo es
imponer la propia voluntad sobre el vencido por lo que se deduce que: La guerra es un ucto

de _fuerza para imponer nuestra voluntad al adversario.

La fuerza enfrentando a la fuerza obliga la necesidad da valerse de la ciencia y el arte, sin
embargo las restricciones que se le imponen provienen de las leyes y usos internacionales

que no debilitan el uso del poder.

Cuando se pretende imponer la voluntad, el objetivo buscado, se debe desarmar al enemigo
para lograrlo, por lo que éste iltimo se convierte en el objetivo inmediato de la accion
militar. A manera de gencralidad, lo que se logra a través de la guerra es el fin Gltimo y lo

que se logra en la guerra es ¢l fin inmediato, lo general y lo particular,

Los filantrdpicos esperan que se desarme o venza al enemigo sin derramamiento de sanure
ni dolor y esto es lo que debe lograr el arte de la guerra, pero seria erroneo dar credito a
estas consideraciones ya que el asunto de la guerra no permite la intervencion de

sentimentalismos pero no excluye tampoco la intervencion de la inteligencia y la razon.

El limite que marca al uso de la fuerza bélica entre dos adversanios es la capacidad de
resistencia de cada uno, por lo que puede representar una ventaja sobre el adversario el uso

de la crueldad sin ceder ante la magnitud del derramamiento de sangre mientras no se

** Clausowitz, Karl Vin, op on.p 1R
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chienua la

-

nismz respuesta © . la solucidon sangricnta de la crisis, el estucrzo para la

destruccion de las fuerzas enemigas, es el hijo primogénito de la guerra ’

Una gucira es influida en su origen, perfil, restriceion y modificacion por la conrdicion
social, economica y politica de los estados participantes y su relacion entre si, pero estos

factores no pertenecen a la guerra sino que existen por si mismos.

Toda guerra no surge aistadamente, sin antccedentes, ni tampoco se define cn una sola
decision o en varias simultineas, sino quc tiene un proceso de formacion con sucesos que
conllevan a clla v ctapas decisorias cuyos resultados afectardn la situacion politica

consecuentc.

El resultado de la guerra nunca es definitivo, ya quc la derrota pucdc ser considerada como

un mal pasajero esperando circunstancias politicas mejores para remediarlo.

Ninguna otra actividad humana tiene contacto tan permanente y universal con ¢l azar como
la guerra. Lo que hace a la guerra un juego cs el calculo de probabilidades - su naturaleza
objetiva - y ¢l factor abundante en clla: ¢l azar - naturaleza subjetiva - que vincula lo

accidental y la suerte cuya intervencion tiene un papel fundamental en la guerra.

Las cualidades neccsarias para librar la gucrra forman la parte subjetiva El factor en el que
se desarrolla ta accion militar es el peligro y la cualidad preponderante en cl peligro es el
valor, y aunque €l valor tiene quec ver con cl caleulo cauteloso, pertenecen a naturalczas
diferentes, ya que el primero pertenece a lo subjetivo, y en sus manifestaciones diferentes
busca lo accidental y lo segundo - ¢l calculo - se vale mas de la inteligencia que de los
sentimientos. Mientras la inteligencia se mueve hacia lo cierto y claro, hacia la
investigacién cientifica y deduccion logica, el espiritu es atraido por lo ncierto, la

imaginacion en el azar y la fortuna.

" Clausewaz, Karl Voo op. al. p 67
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Los cuatro componentes atmosféricos en la guerra son: cl peligro, el csfuerzo fisico. la

incertidumbre y ¢l azar.

La puerra es un medio serio para obtener un proposito serio.

La guerra de la comunidad internacional sicmpre surge de una circunstancia politica. por lo
que es considerado un acto politico. Antes se asumia ta ausencia de armonia entre la politica
y la direccion de la guerra, pero era una concepcion errénea porque la puerra no cs un
fenémeno absoluto que exista por si mismo, una manifestacion total de violencia. ya que de

ser asi, sustituiria a la politica como algo libre de ella y se conduciria por sus propias leyes.

Dirigir 1a guerra o las campapas hacia el éxito requicre dc perspicacia para comprender la
politica del estado en sus més elevadas relaciones. En esto coinciden la conduccion de {a

politica de estado y de la guerra; el general se convierle al mismo tiempo en esiadista.

La puerra es una pulsacion regular de violencia con impetu variable, siempre posee una
duracion como para ejercer influencia en su objetivo mientras se desarrolla, de manera que

la direccidn en su cumplimiento puede variar.

Si la guerra se origina de un objetivo politico, entonces éste siempre se debe tener presente
en la conduccion de la guerra, pero cste objetivo no es una ley dogmatica sino que sc tiene
que adecuar a la naturaleza de los medios disponibles que estén siempre en primer térmuno.
Entonces la politica interviene en toda la accion de la guerra e influird asiduamente sobre

ella hasta donde sus fuerzas o permitan.

“ La guerra es la extension de la politica por otros medios, ... la guerra no es solo un acto
politico, sino un instrumento politico real, una extension de la actividad politica, una
perpetracion de la misina por otros medios. Lo que aun permanece como particular de la

guerra se refiere al cardcter especial de los medios que utiliza. ™ 60

% Clausewilz, Karl Von op ot p 41
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Es aqui donde Clausewiiz cleva a fa guerra a una condicion superior a la de un simple acto
irracional, violento v apasionado, ya que lo maltiza de politica debiendo su existencia a la
misma, por lo que entonces se convierte en un acto quc demanda de la mas aguda
intervencidn de la inteligencia y actividad racional con valores subjetivos inherentes a la

naturaleza humana. Ef proposito politico es el objetivo. mientras que la guerra es el medio.

La verdadera guerra no sc empefia hacia la destruccion total como lo dicta la teoria pura,
rebasa su propia naturaleza destructora para subordinarse a un todo mayor a elta; ese todo ¢s
la politica. La guerra es la representacion de ta politica. * la politica es la madre de la
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auerra; la politica es la facultad inteligente. sin embargo la misma politica se adapta a

los medios de la guerra.

La guerra sirve a la politica, es medio y modificador de los propositos politicos. Enionces,
retomando la idea de Hans J. Morgenthau de que toda politica, incluyendo la politica
intemnacional , implica lucha por e! poder y es éste su fin inmediato, entonces la gucrra es

un medio para obtener el poder , el objetivo inmediato de la politica.

El objetivo politico general puede generar objetivos subordinados a éste que endrdn ouros
medios también subordinados pero que contribuirdn al cumplimiento del objetivo final:

destruir al enemigo: + por lo tanto los objetivos inferiores se vuelven medios.

Mientras existan objetivos mas grandes y poderosos como destruir al enemigo coincidira cl
proposito militar con &l politico, atendiendo mas a una naturaleza bélica que politica, pero si
los motivos vy [as tensiones son débiles, la tendencia a la violencia y lo militar disminuye. y
se asemeja mas a la guerra politica como una treta cautelosa, astuta y deshonesta, adversa a

la violencia.

Por otro lado, cada época tiene sus peculiaridades de hacer la guerra: la forma de hacer la
guerra corresponde a los rasgos principales de cada época; cada una posee su propia teoria

de la guerra. Y para entender la guerra sc debe virar la época en la que se desenvuelve.

* Clausewitz, Kard Von. op. et p 243
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De la tactica y estrategia.

[l arte dc la guerra se divide en tictica v estrategia.

“ El primer, ¢l mayor y el mas decisivo acto de entendimiento que debe cjecutar un
cstadista y un jefe militar, es el de establecer en forma correcta el tipo de guerra que estdn
librando, y no consideraria o hacer de clla algo distinto de lo que la naturaleza de las
circunstancias permita, ... ¢s el primero y mds abarcativo de todos los problemas

cstratégicos. "%

Téctica y estralegia se interrelacionan en ticmpo y espacio, pero son diferentes. La tactica
implica preparar y conducir separadamenie los encuentros. La estrategia, combinarlos unos

con otros. La finalidad de ambas cs lograr el objetivo de la guerra.

La tactica instruye sobre la utilizacion y conservacion de las fuerzas armadas en los
cncuentros, mientras que la estrategia instruye sobre la utilizacion de los encuentros para

lograr el objetivo de la guerra.

Un plan estratégico establece donde, cuando, y con qué fuerzas se librard la batalla que sc

lleva a cabo con la marcha.

Ei plan gencral del encuentro es la condicién esencial para todo encueniro defensivo.

La tdctica se establece mas simple que la estrategia por que no implica aspectos mentales ¥
morales, recurre a la experiencia v siempre debe estar conscienie del alcance v
potencialidad de las armas; la tactica estd restringida en su campo ya que s¢ remite
inicamenle a las cuestiones matcriales. mientras que la estrategia se libra a posibilidades

mfinitas.

@ Clausewitz, Karl Yon op cit. p. 44




El triunfo significa el éxilo tactico, pero para la estrategia éste es solo un medio que
conducira a la paz, que ¢s su objetivo final, por lo tanto ¢l triunfo e¢s un objetivo
subordinado. Es decir que los triunfos de la tactica son medios para los fines de las
estrategias. De esto se deduce que sc consideran como objetivos los que directamente

conduzcan a la paz.

Del ataque y la defensa.
La accion militar adopta dos modalidades diferentes y fuerza disparcja, el ataque v la

defensa.

La nocién de la defensa es evitar un golpe y su rasgo caracleristico es la sospecha del
mismo. Se debe levantar la defensa proporcional al ataque, de lo contrario se esid en
desventaja. La defensa tiene como objetivo resguardar, que es mds sencillo que vencer,
ademas es mds fuerte en el sentido de que no desgasta recursos. mantiene una ventaja
respecto del enemigo que se desgasta mientras ataca; y no es una inactividad absoluta ya

que también se puede atacar pero bajo circunstancias defensivas.

La destruccion de las fuerzas del enemigo, la conquista. es el objetivo positivo: ¢l ataque;
mientras que conservar nuestras fuerzas, resguardar, s ¢l objetivo negativo: la defensa.

Ambos esfuerzos siempre van de la mano.

De los recursos y las armas.

Los recursos abarcan a las fucrzas militares, al pais compuesto de territorio y su poblacion
y los aliados. El pais con su territorio y poblacién es el origen de las fuerzas militares v a su
vez es parte plena, en ocasiones, de los factores que intervienen aungque sea como escenario

de operaciones.
La intervencion de los aliados no depende de los descos de los beligerantes, sino que entran

para reparar el equilibrio perdido de fuerzas en la naturaleza de las relaciones politicas

especificas.
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El significado de la guerra es el combate. ¢! combate conlleva a la invencion para
beneficiarse en €l. Normalmente cstas invenciones sc vinculan con las armas v equipo para
los combatientes y se forman de acuerdo al cardcter del combate por lo que se subordinan a

é1 y al mismo tiempo lo modifican estableciendo una relacion esirecha.

Las fucrzas armadas y cquipadas son medios dados para ¢f combaie. Y el auténtico sentido
de la guerra ¢s uulizar los medios dados en la preparacion y conduccion del combate v a
es10 se le conoce como @ © direccidn de ta guerra 7 que ¢s ¢l sentido estricto del arte de la

guerra.

Del combate

En la guerra solo existe un medio: el combate - formado de uno o mas encuentros - . Todo
lo que puede resultar manifiesto en una guerra debe tener su origen en €l combate. El
combate es un todo organizado formado por moltiples partes dentro de las cuales cxislen

unidades de dos tipos: el sujeto y el objeto.

El encuentro es la vinica actividad efectiva en la guerra, y dicho encuentro se somete a una
lev suprema: la decisidn por las armas. En €. la destruccion de las fuerzas militares
enemigas €s ¢l medio mas eficaz para alcanzar ¢l objetivo predeminante del encuentro. tal
destruccién debe realizarse sin lugar a dudas. La mavor eficacia no corresponde al medio.

sino al fin .

La destruccion de las fuerzas enemigas no se limita a la [uerza fisica, sino también a la

fuerza moral, ya que ambas se hallan estrechamente relacionadas.

En la lucha entre los bombres existen el sentimienio de hostilidad y propésito de hostilidad.
Todo sentimiento hostil tiene un propdsite hostil. pero un proposito de hostilidad puede no
originarse en un sentimiento de hostilidad. Aunque una clasificacion general afirme que en
los paises salvajes predominen las intenciones emocionales v que cn las civilizadas las
inspiradas en la razon, existe una gran posibitidad de que en las dltimas se dé un grado de

odio elevado. De csto se deduce que la guerra no obedece inicamente a actos racionales
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sino también responde a las pasiones y emociones humanas desde el momento que estd

implicita la fuerza.

En un principio, el combate es la materializacion del sentimicnto hostil que despucs sc
transforma en intencién hostil; aunque puede ser que el combate origine ¢l sentimicnto

hostil. Otros sentimientos lipados son 1a ambicién, ¢l ansia de conquista y los {avores.

La relacion entre la guerra v el terreno es muy estrecha ya que la primera forzosamente
debe realizarse en un espacio determinado. Existe la posibilidad de que ¢! defensor conoce
mejor €l terreno que el atacante, €s por eso que debe hacerse un estudio minucioso del

terreno antes del combaic.

1. 2. 4. Similitudes entre los autores:

Algunas de las coincidencias que encontramos entre los diferentes autores se refieren a los

siguientes aspectos:

1.- Es indispensable conocer las fuerzas propias, la configuracién det terreno y la naturaleza
y planes del enemigo ya que ayuda a establecer alianzas precisas y estralégicas, ofrece mas
probabilidad de victoria y menos peligro. Los espias determinaran las fortalezas y

debilidades enemigas asi como sus planes. { Tzu, Maquiavelo. Clausewitz. }

2.- Se debe lograr la divisién al interior del ejército enemigo para que pierdan contacto,
confianza o coherencia o la combinacién de los tres, asi como también deshacer sus alianzas
en favor propio tomando en cuenta que fas alianzas pueden ser (nicamente coyunturales.

Dividir es una estrategia de importancia en la guerra. ( Tzu, Maquiavelo, Clausewitz. )

3.- La naturaleza de la fuerza militar viene detenininada por el adversario, los esfuerzos se

regulan en funcién de su potencialidad por lo que no existe formacién constanie. debe haber
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una adaptacion segin ¢l enemigo, las circunstancias y el terreno, por lo tanto no es posible
considerar el mismo orden de combate cn todos los casos.
La victoria tamipoco tienc forma constante, no es repetitiva en su logro, asi como tampoeo la

derrota debe considerarse como definitiva, { Tzu, Maquiavelo, Clausewitz. )

4.- La habilidad de un ejéreito debe ser similar a la de una serpicnte veloz, capaz de
contraatacar con la cabeza cuando la atacan por la cola y viceversa; capaz de dar media

vuclta volviéndose la cabeza cola y la cola cabeza que dirige. { Tzu, Maquiavelo )

5.- En la guerra se actia porque bay beneficios y ventajas, por necesidad y gloria o por
obligacién circunstancial, de lo contrario se desiste del combate. No se debe luchar cuande
no hay peligro v se evita el alaque cnemigo cuando lo hace por hambre o cualquier otra

pasidn temporal bumana.

6.- La frialdad en la guerra es una condicién necesaria, los aspectos sentimentales sobran
porque se alejan de [a objetividad. Una decision pucde ocasionar pérdidas humanas pero
cvita la muerie de una cantidad en exceso mayor. Debe haber resignacién en dichas
pérdidas porque un ejército no teme el dafio parcial sino el total. No se debe desechar la
brutalidad sélo por ¢l sentimiento repulsivo que inspira. ( Tzu, Maquiavelo, Clausewitz. )

* La verdadera implacabihidad, la frialdad de la objctividad total, siempre le incluyve a uno

mismo con la actitud del juicio cortante sobre la situacion real »63

7.- En la guerra. la sucrte, la fortuna o el azar influyen en su desenvolvimicnto v ésle es

aspecto poco conflable por su dinamica. { Tzu, Maguiavelo, Clausewitz. )

8.- Los planes y acciones propias deben permaneceer en secreto para que resulten en victoria.
Lo mas eficaz en una operacion militar es la ausencia de su forma, la mejor operacion cs la
que no se espera, el mejor plan es el que no se conoce. La sutileza y el silencie en el ataque

permiien manejar el destino del adversario. ¢ Tzu, Maquiavelo, Clausewiwz. )

**Tzu, Sun op ez p 15 Nota de Thomas Cleary.
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9.- Desmoralizar al enemigo inlluye mucho en la conduccion del combate, penctra en todos
los elementos en juego y puede lograrse a través del engafio con sustos. falsos arribos de
refuerzos. fingir que se es débil cuando sc es fuerte y fuerte cuando se es debil. Si sc le quita
la moral y el animo al enemigo es derrotado con menos dificultad. ( Tzu. Maguiavelo.

Clausewitz. )

10.- Los recursos son fundamentales. Sin poder v sin recursos deviene fa ruina. Un ejército
perece sin equipo. provisioncs y dinero, por lo que debe desproveer al enemigo de sus
recursos y cortatle los suministros. Sin provisiones se estd derrotado antes de combatir.

(Tzu. Maquiavelo.)

De esie capitulo podemos concluir dos cosas fundamentales:

La primera se orienta a entender que, de la previa revision conceptual. es visible la
importancia e influencia mutua que se gjerce con el poder, la politica, la politica exterior y
el conflicto sabre el ambito de la guerra: ta guerra devendrd de la naturaleza del conflicto v
se manifestara por parte de un estado a través de su politica exterior. cuyos lineamientos
estan naturalmente basados en los principios gencrales de 1a politica que sc basa en la lucha
por conseguir, mantener y ejercer el poder, con tedo lo que eso implica respecto al
sometimiento de la voluntad, a la autoridad ¥ a la influencia; y todo esio en el marco de la

condicion de la naturaleza humana.

La segunda conclusion radica en que la guerra deviene de la naturaleza del contlicto, en la
cual se recurrira al uso de los ejércitos y de las armas: de la planeacion cstratégica en lo
general y accion tactica en lo particular; del ataque y la defensa; y fo mas importante. del
combate. Elementos y bascs que seran necesarios para envestir la cxplicacién de los
fendmenos econdémicos - comerciales de la connotacion bélica. de entender ese universo v
al mismo tiempo entender las direcciones de los gobiemos actuales a la luz del criterio de fa

guerra y 5u teoria esencial.
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CAPITULO 11
Lz Guerra Camercial. Una nucva acepcién de la guerra,




Cada tiempeo tiene sus propias formas peculiares de guerra,
cada uno poseera también por eso su propia teoria de la guerra.

Karl Von Clausewitz




CAPITULO Il. La Guerra Comercial. Una nueva acepcién de la guerra.

I.a historia reciente ha venido mostrando cvidencias de los cambios en las relaciones
internacionales, especificamente: 1) en las medificaciones de las prioridades tematicas de
su andlisis que pomen a la vanpuardia al comercio intcrnacional - con su pgigantesca
persuasion e induccién capitalista al consumio - dentro de la economia global y 2) en otros
temas como la compleja y creciente industria de la informacién en las comunicaciones ¢
informatica, los derechos humanos, el medio ambiente y la democracia: v por otro, lado los

persistentes conflictos territoriales, étnicos, religiosos, la sobrepoblacion y el terrorismo..

Lo curioso s que alpunos de estos cambios en las prioridades de su andlisis se dieron a
partir de los hechos (undamentales en la historia an {resca de hace no mds de 13 afos: cl
fin de la Guerra Fria, ia paulatina desaparicion - temporal 1al vez - de la hegemonia
ideologica de la ex - URSS, la caida del muro de Berlin y la unificacion de las dos
replblicas alemanas, la exilosa emergencia de Japon y los NIES ( Newly Industrializing
Economies } y la formacion de bloques geopraficos comerciales. Todo esto ha dado un

matiz dilerente al estudio del mundo v sus interrclaciones.

Naturalmente, al haber nuevos temas y nuevas prioridades en las actividades de los estados,
éstos deben adaptarse a las circunstancias coyunturales que la historia les dicta. Es decir,
hacer los ajustes al interior, adaptar los engranes de! sector nacional y recstructurar las

directrices de la politica interna y externa hacia las nuevas circunstancias,

De lo anterior, se desprendc que la manera tdcita en que los estados manificstan su postura
en cualquier circunstaneia para con el resto del munde es la politica exterior, y es esta la
que muestra las intenciones de cada estado: hasta donde es capaz dec adapiarse y actuar cn
funcidn de los nuevos elementos que lo nutriran de poder hegeménico. monopélico y / o, al
menos, de una situacién predominante; aunque en otros casos muestra la intencion de la

sola subsistencia y el menor perjuicio posible, tode en funcion de la nacién que se trate.




2. 1 Antecedentes.

Es innegable la constante influcncia que ha tenido el comercio y los aspectos econdmices
en los sucesos historicos de toda nacion, es decir, que toda actividad social de todo pueblo
siempre esta relacionada en mayor o menor grado con este 1ipo de rubras y especificamente
con el comercio. Sin cribargo lo que se pretende recalcar es ¢l énfasis cada vez mas
marcado que ha tenido la actividad econdmica comereial en la histona contemporanea y
especificamente observar como la guerra ticne esa capacidad camalednica - si antes ef
método belicista, ahora ¢l método ¢cconomicisia - de cambiar de formas para la obtencion de
los mismos fines: devenir en una potencia con ta adquisicién de influencia en el rumbo,

decisiones y destino de lo que suceda en ¢l mundo.

Un ejemplo claro, a manera de antecedente, de la refacion entre economia v guerra. se
encuentra en la obra del historiador Paul Kennedy, que describe como interaciian la
situacion economica ¥ la actividad militar de un estado; que el éxito o la derrota de una
nacion no solo depende de los resultados de las luchas de sus fuerzas armadas. sino también
de la eficiente o ineficiente administracidn de sus recursos ccondmicos en tempos de
guerra, asi com¢ también cl comportamiento dc las finanzas estaiales en comparacidn con

las otras potencias en los tiempos que precedieron a la guerra misma.

Entonces se puede visualizar la importancia que tenian y tienen las modificaciones de las
posiciones de liderazgo econdémico de las potencias tanto en ticmipos de paz como durante v
al final de la guerra. Ello puedc conllevar al auge o a fa miseria dependiendo de fa forma en

como s¢ combata y su respectivo resultado.
Se neccesitaria de unas finanzas saludables para pagar el armamento en grandes canudades y

para mantener y abastecer mayores ejéreitos para la guerra, por lo que el historiador

argumenta:
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* ... parcce brutalmente mercantilista, pero por lo general se necesita de la riqueza para
sostener ¢l poder militar y del poder militar para adquirir v proteger la riqueza " Entonces
las capacidades productivas y c} aumento de los ingresos se correlacionan eon el potencial

nulitar.

Asl mismo, menciona que cl crecimiento poblacional, los avances tecnologicos v
cicntificos. la organizacidn y las crisis econdmicas de las diferentes sociedades y
civilizaciones hacen que las fuerzas de las potencias mundiales no permanezcan constantes.
De hecho, la industrializacion en la segunda mitad del siglo XIX alterd el cquilibrio
internacional de poder y transformé la naturaleza de la guerra; naturalmente que quichnes
poseian los recursos economicos para desarrollar la industria tenian la posibilidad de

incrementar su poder y al mismo tiempo su capiialﬁ“ .

En una guerra prolongada la cantidad de los recursos inclinara la balanza de la victoria a
favor de quien posea la mayor parie de éstos, junto con una base productiva sélidamente
favorable: porque la posicion relativa de poder se asocia con la posicién relativa de la

cconomia, que determinan asi el equilibrio de poder entre las naciones.

Otra correlacién la ofrcce un militar de nombre Richard Cobden que sostiene que = la
guerra [militar] es el mas grande de los consumidores ™ %, La diferencia radica en que la
guerra comercial no es el mas grande de los consumidores sino el mds grande fendmeno de

promocion del consumo y generador de consumidores.

Sabemos que no todo se explica por la economia, que existen otros elementos que influyen
decisivamente en la situacion de cualquier nacion, tal es el caso de la situacion politica. la
posicion y situacién geografica, la organizacion v desarrollo militar - que no dejard de
existir ni de tener su papel de influencia -, la moral nacional y estabilidad social, la religion,

la cultura, etc. Pero adn contemplandolo, pondremos nuestra atencién en dicho aspecto con

* Kennedy, Paul. * Auge y Caida de 1as Grandes Potencias ™ Titulo onginal. “The raise and fall of the great powers ™ Cuarta edicion Edrtorial
Plaza & Jancs Eduores p. 10
4 En este andlisis no debemos olvidar la sdea de que 1amn ! poder como la nqueza siwmpre serdn telativos, per 1o que para hacer cualquier
ascveracidn neceSIAMOs preguAalemos - $i 5¢ €5 mas podercso o rico - en qué y ¢n comparacidn a quién, In que s¢ éncuentra visible cn los
indicadores macroecondmicos de las naciones, PIB, PNB, Balanza de Pzgos, cic
* En: Brodie, Bernard. * Guerra y polittca ” FCE México p 154,




ta finalidad, no de afirmar que la guerra econdmica sera la unica que existird, sino de

descubrir y describir una nucva forma de la guerra y sus elementos propios.

Dadas las nuevas circunstancias del siglo naciente, la relativamente nucva impornancia de
las repercusiones y remuneraciones de los aspectos econdmico - comerciales en la situacion
de las naciones persuade a analizar los inicios del nucvo matiz comercial de la guerra que se
manifiesta, entre otrgs aspectos, a través de la politica exterior; matiz que implica cambios
que {ueron dandose dc manera paulatina y gradual hasta llegar a la situacion actual de libre
comercio, liberalizacién financiera, mercados comunes, entre otros y cuyos antecedentes se

muestran visibles también a través de la historia de los (ltimos tres cuartos del siglo XX:

» Ladepresion de 1929 fue una muestra clara de la gran imporiancia que tiene la economia
en la sttuacién mundial y su estabilidad, crisis que precisamente devino como consecuencia
del descuido de los factores econdmicos tales como la sobreproduccion, falta de fomento a
las exportaciones acordes a la produccion v ta especulacion {inanciera, cuyo origen tuve
lugar en Wall Street pero que se propagd en el resto del globo. La suspensién de créditos
norteamericanos, medidas proteccionisias generalizadas, contraccién del comercio v
desempleo masivo fueron algunas de sus repercusiones mundiales, suficientes como para
razonar que es fundamental el aspecto econdmico comercial v que una buena planificacion

politica - ccondmica evilard pérdidas y gencrara ganancias.

* Aunque la bipolaridad suscitada con postcrioridad al fin de la Segunda Guerra Mundial

alude a la division del mundo en dos sisiemnas ideologicos, militares y politicos, también lo
fue naturalmente en lo econdrnico; el capitalismo y €l socialisme, cada uno dirigido por su
polo de poder: la Unién Soviética y los Lstados Unidos respectivamente, representaron cl
antagonismo que conduciria la historia de la segunda posguerra y se¢ muestra como
antecedente visible de una especie de rivalidad econémica. ¥ no propiamente guema, -

remitiéndonos exclusivamente a este aspecto - desde un punto de vista de confrontacion de

dos formas de administracion econdmica diametralmente opuestas v que implicaba una relativa

competencia por demostrar cudl era el mejor sistema en sus respectivos mercados dominados.



= Si bicn en 1944 se ereod el Fondo Monetario [nternacional para rchabilitar a las cconomias
afectadas por la scgunda guerra mundial, impulsando el desarrolle ceondmico v
garantizando empréstitos a las cconomias que los necesitasen. fue hasia la creacion del
GATT ( General Agreement on Tariffs and Trade ) en 1948 cuando existen los propésitos
dc reducir los aranceles y otras restricciones comerciales que conlleven a agilizar la
consolidacién del  libre comercio, que se acentué con ct principio de la nacion mas

favorecida.

¢ LaCrisis Monetaria [nternacional de 1971 encontrd causas en la declaracidn del presidente
Richard Nixon ¢l 15 de Agosto de ese afio acerca de la no-convertibilidad del ddlar en oro v
en el déficit de la balanza de pagos de los Estados Unidos, manifestindose en las dos
devaluaciones del délar freme al oro: la de diciembre de 1971 y la de fcbrero de 1973, La
consecuencia fue la flotacion de algunas monedas de varios paises, lo que ™ vino a significar

¢l virtual abandono de otra regla basica del FMI: la estabilidad de los cambios ™.

« La crisis del petréleo de 1973 creada por los paises drabes de la Organizacion de Paiscs
Expontadores de Petréleo ( OPEP ) fue otra clara manifestacion de las repercusiones
mundiales que pucden iener aspectos comerciales con rasgos eminentemente politicos. [La
ayuda prestada por EE.UU. a [srael para la guerra de cse entonces v la ocupacién de los
territorios palestinos provocaron la suspension de la ofenia del oro negro arabe a los paises
de Occidente, estableciendo cuotas de produccion y una alza en el precio del producto
generando una recesion en los Estados Unidos y Europa, inestabilidad econdmica mundial

al fin provocada por un producto de valiosa comercializacion en el mercado mmernacional.

* [1 Grupo de los Siete, ( G7 ) se constituye por los siele paises industrializados capitalistas
mas imporiantes, que son los gue constituven ¢l Grupe de los Cinco { G- 3 ). { miembros
del FMI, cuyas unidades monetarias integran la canasta de valoracion de los derechos
especiales de giro -DEG’s-: Alemania, Estados Unidos, Francia, Japon v el Reino Unido ) v

adicionalmente [talia y Canadd. La imporancia de esta asociacion de paises poderosos

** Tamames, Ramén. * Estnsciura econémica intemacional . Editoral Ahanza Univessidad, 17~ edicién. p. 101
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radica en que desde 1976 estudian el mejoranuento del sistema monetario internacional y
las medidas de politica econdmica relacionadas, y son los ministros de finanzas o hacienda
de cada parte los que sc rednen para tales fines. La atencion de los poderoses ya comenzaba

a tener mas énfasis cn los rubros econémicos.

El GATT mostraria ya su propia obsolescencia y encontraria e} inicio de sus modificaciones
en 1986 en la Ronda de Uruguay. celebrada en Punta del Lste, que reflejaria sus mas
importantes resultados después de alrededor de nucve aiios con la creacidon cn cnero de

1995 de la Organizacion Mundial de Comercio (OMC).

Algunos de los temas de la ronda fueron: aranceles, obsticulos no arancclarios, productos
obtenidos de la explotacion de recursos naturales, agricultura, arijcuios del GATT,
antidumping, subvenciones, medidas en materia de inversiones y algunos temas que no
estaban contemplados desde el inicio eomo la propiedad intelectual v los servicios, entre

otros.

La OMC es el organismo gque simbolizé una nueva cra comereial a escala planetaria: Entre
sus objetivos v funciones se encarga de promover el libre comercio v eliminar el
proteccionismo; de regular y vigilar las operaciones de transaccién entre sus micmbros
evitando el arntidumping v es el promotor y rector del comercio globalizado y sin fronteras

que observard la transicion hacia la nueva forma historica de hacer comercio,

* El auge de la creacion y conformacion de bloques econdmicos a partir de la sepunda
mitad del siglo XX indican la direccién de las relaciones entre los estados y sus intenciones
de asegurar una posicién solida en el terreno del comercio. Algunos ejemplos con su
respectiva fecha de creacidén son: La Comunidad Econoémica Europea ( CEE ) que en su
avance derivo en ¢} Tratado de Maastricht conocida como la Unién Europea que encuentra
su origen en ¢l Tratado de Roma de 1957 como. La Asociacion de Naciones del Sudeste
Asiatico ( ASEAN ) que data de 1967, La Comunidad Andina de 1969, La Comunidad del
Caribe y Mercado Comin { CARICOM } de 1973, La Conmunidad de Africa Meridional
para el Desarrollo ( SADC ) del979, el Tratado de Libre Comercio { TLC ) de 1988 - que




hasta 1994 incluiria a México -. Aungue no como tratado, sino como foro que muestra las
claras intenciones de dinamizar la zona comercial del pacifico, se encuentra la Cooperacién
Econdmica dc Asia y el Pacifico { APEC ) de 1989, el Mercado Comun del Sur
{MERCOSUR) de 1991 y la Comunidad de Estados Independientes ( CEl ) también de
1991.

Todos estos bloques econdmicos responden a la asociacion de paises que normalmente
pertenecen a una myisma regidn geografica y levan implicito el deseo de obtener beneficios
en el mercado internacional al actuar de manera conjunta. Una caracteristica importantic es
la disminucién o la desaparicidn paulatina de los aranceles tmpuestos a las importaciones
con el fin de lograr una zona de libre comercio. Pe esta manera, cada regién aspira a
convertirse en potencia comercial colocando ascendentemente sus productos en los
megamercados, lo que nos obligaria a pensar ya, no en geopolitica sino en geoeconomia (la

geoeconomia mas explicita en el siguiente apartado).

Estos breves pero sustanciosos antecedentes hablan de la influencia trascendental que la
economia comercial ha tenido en la escritura de la historia contemporanea y que, sin lugar a
dudas, la tendrd también en los inicios del siglo XXI como conductora de las relaciones

internacionales.
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2. 2 Inicios de la guerra comercial.

2. 2. 1 La transicion a la nueva coyuntura internacional y la obsolescencia
gradual de las armas bélicas como elementos que conducen a la obtencidon de
poder.

El sigio XX vio la historia de las dos guerras mundiales y posiblemente ¢l inicio y fin de la
tercera: La primera de 1914 - 1918 v la segunda de 1939 - 1945 con un caracter
inminentemente bélico, militar e imperialista. La tercera guerra mundial, en opinion de
algunos, se encuentra en el periodo de la Guerra Fria, cuya duracidn tal vez no seria del
todo precisa pero cuyo inicio se infiere entre 1943-1946, con el surgimiento del bipolarismo
hasta la caida del muro de Berlin en 1989 o Ia desintegracion de 1a URSS en 1991. Entonces
sc suscitd la mas costosa carrera armamentista nuclear y sc caracterizé por la politica
expansionista soviética con la respectiva implantacion del comunismo y las acciones
estadounidenses para contrarrestarfa ¢ implantar también su sistema capitalista. La llamada
tercera guerra encontrd desarrollo y manifestaciones en el ascenso del comunismo chino. las
guerras de Corea, Indochina y Vietnam, la relacion soviética con Cuba, los conflictos en
Africa, etc. v en todos ellos continuaba ain el vso de las armas dc fuego; todos estos
sucesos liberaban la tensién del enfrentamiento nuclear directo entre los Estados Unidos y
la URSS, los dos lideres hegemones econdmicos, nucleares, militares ¢ ideolégicos de la

Guerra Fria.

En el pleno desarrollo de la Guerra Fria, la creacidén de ia Organizacion del Tratado del
Atlantico Norte en 1949 por ¢l bloque capitalista y el Pacto de Varsovia en 1955 por el
blogue socialista dieron todavia un matiz auténticamente bélico y de destruecidn fisica
nuclear al punto que la misma hurnanidad corria el peligro de autodestruirse por completo.
Es entonces constatable que las guerras y conflictos todavia anteriores a la guerra del Golfo
se caracterizaron por el uso de la fuerza fisica, de las anmas de fuego v de las nucleares
cuyo rasgo de destruccidn material ¥y masiva corresponde a esos modos de obtener y

determinar el poder politico v de destruccion del enemigo.

Sin embargo. ya es visible que la imporntancia de ‘lo politico’, que permeaba y conducia la

naturaleza central de los conflictos, vino a menos, viéndose desplazada por un mayor
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protagonismo de ‘o econdmico’ como el eje central y la razon de ser de los asuntos
internacionales. por lo que la prioridad o naturaleza de los fenomenos ya comenzaba a no
descansar sobre la materia politica, sino sobre la materia econdmica; es decir que surgen
paulatinamente asuntos politicos que se derivan propiamente de conflictos econémicos, los
cuales demandan, al mismo tiempo, una solucién plasmada en un acuerdo que cs dc
naturaleza politica debido a la intervencién de los diplométicos y el planteamiento que sus
respectivas posturas exige, sin embargo todo el origen, eje y causa del conflicto o asunto se
debe a circunstancias de caracter econdmico. El caso de la crisis del petrdleo de 1973 y ia
guerra del Golfo Pérsico, son claros ejemplos de asuntos caracterizados por un manejo

politico pero cuya esencia radica en intereses de indole economica.

Después del fin de la Guerra Fria, “la reduccidn del potencial militar ruso estimulé una
disminuciéon mds lenta, pero significativa, del gasto, fuerzas y potencial militares de
occidente. ... Entre 1985 y 1995, las compras anuales de armamento pesado deseendieron de
29 barcos a 6, de 943 aviones a 127, de 720 tanques a ¢ y de 48 misiles estratégicos a 18.
..Los miembros continentales de la OTAN también acortaron el periodo de servicio militar
obligatorio y debatieron el posible abandono del reclutamiento forzoso. ...Los gastos de
defensa de la OTAN disminuyeron en aproximadamente un 10% entre 1985 y 1993 { de 539.
600 millones de dolares a 485, 000) { de délares constantes de 1993)"%*

Adicionalmente en favor de la prioridad dc la economia sobre ia politica, ya iniciada la
segunda mitad del siglo XX, los acuerdos propiamente de cardcter econdémico fueron
incrementindose para generar un ambiente internacional en el que paulatinamente se iba
formando toda un red de rutas de libre comercio ¥ la respectiva conformacién de bloques
econdmicos - comerciales que se consolidan lentamentc para propiciar todas las
circunstancias necesarias para que el mundo se encausara en la nueva forma de hacer la

guerra: a través del comercio.

Hoy, el mundo y las relaciones de los estados que lo conforman se encuentran en una

estructura diferente de la que los rigiera tiempo atrds; la lamada globalizacion ha

“ Huntington, Samuel. “El choque de civilizaciones™. op.cit. p. 104-107.
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aminorado el papel independiente de los estades socavando su soberania y haciendo que
pierdan de manera gradual su autonomia ¢ identidad; ticnde a su desvanecimiento® que

antano cra inconcebible.

I.a actual etapa historica, que muestra un mundo cada vez mas libre de fronteras, pone cn
evidencia que nos hallamos en una nueva coyuntura organizadora de las relaciones
internacionales, vy que estamos obligados explicarla y a describirla, observando. anotando

y deduciendo cudles son las leyes que la nigen. Es decir que nos encontramos ante un
fenomeno actual con sucesos y conceptos que le son propios y que obligan a generar una
alternativa explicativa de dichos sucesos, por lo cual nos atrevemos a mirar este fendmeno
a la luz de la teoria de la puerra, pero acondicionada a las circunstancias actuales. sin perder

sus principios basicos.

La explicacion que interpreta los hechos actuales - los del comercio hibre y la econformacion
de bloques comerciales - es la que consiste en argumentar que hoy los estados buscaran el
poder politico a través del poder econdmico, y que sus relaciones v comportamientos tienen
explicacidn con la teoria de la guerra; y es que la conformacion de bloques comerciales

responde a la conformacion de los encmigos que entraran en la disputa por la supremacia.

Por las circunstanctas que hoy predominan, creemos que el métedo de obtener el poder
basado en los ejércitos armados y en el disefio de estrategias de destruccidn fisica es va
inoperante; lo importante del conflicto ya no son las armas; esta nueva coyvuntura exige
nuevas formas de resolucion de conflictos y el uso de otras estrategias dentro de otra forma
de hacer la guerra. La explicacion de las nuevas formas de obtener el poder y de hacer la
guerra €5 hoy diferente: a través de la guerra econdmica comercial, la cual deviene en si de
una visién militar - sin ser mikitar - adecuada a las relacioncs internacionales actuales, y

que ¢s al mismo tiempo, una altcrnativa explicativa de dichas relaciones entre los estados.

** Ikramn Antaki afirma que “El Estado ¢s una invencidn hunana, ¥ no hay ninguna sazdn para que una invencion humana sea ¢tema Bl
Estado no €5 etemo ¥y, como instrumentd humano se debilila. Ya es vigjo, estlindndose en todas panes™. En:  Las sombras del Progreso™
publicedo en la revista La Tempestad. Ao 3, ndmero 15, noviembre - diciembre 2000 P 17,
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Por otro lado, debido a que todo fendmeno histdrico posee su propio cuerpe de conceptos y
explicaciones descritos por sus observadores contemporineos, le corresponde a los
cientificos sociales de principios del siglo XXI determinar y establecer la explicacion v et
cuerpo tedrico correspondiente al surgimiento de la guerra econdmica comercial. De csta
manera, dicho tipo de guerra se constituird v se valdra de una cxplicacion teérica que serd

contempordnea a Jos hechos que fa originan, como todo suceso histérico.

Curiosamente las condiciones de inicio de una nueva forma de guerra las hayamos en la
desaparicion de la cra bipolar v el fin de la Guerra Fria cuyos elementos mas simbolicos se
encuentran en ¢l derumbamiento det muro que dividia a la Repiblica Democratica
Alemana de la Federal en 1989 vy con la desaparicion de la Union de Repiblicas Socialistas
Soviéticas y, algunos de sus miembros, converudos en una Comunidad de ILstados
Independientes (CEI) en los inicios de los afios noventa. “En su calidad de finica potencia
restante, los Estados Unidos, junto con Gran Bretafia y Francia, toman las decisiones en
materia de politica y de seguridad; los Estados Unidos, junto con Alemania y Japdn, toman

- . . - . 2
las decisiones cruciales en materia econdmica™®

A medida que la bisqueda v defensa del poder a través de 1a lucha armada decrecia, las
formas de busqueda y defensa del mismo a través de las transacciones en los mercados
aumentaba. Sucedié como un descenso de lo militar y un ascenso de lo econdmico, ambos

acontecidos gradualmente.

Asi las cosas, partiendo de la idea tedrica central de que la finalidad inmediata de toda
guerra ¢s el poder ¢ imponer la propia volumad, una nueva forma de guerra propia del fin
del siglo XX ¢ inicios del XXI, deja de caracterizarse por las armas nucleares y de fuego y
por las expansiones territoriales, para dirigir la atencion a las nuevas armas que representan
las nuevas fuentes de poder hegemoénico: la economia comercial, cuyo campo de batalla
ahora serdn los mercados de consumo v financieros; su expansionismo se expresa con los
mercados. Alli, adondc se encuentran sus productos y su moneda, s¢ encuentran su poder y

su influencia.

™ Huntington, Samuel. “El choque de civilizaciones™, op.cit. p. 95.
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Es impornantc aclarar que, no es argumento de este wrabajo ¢l que la guerra econdmica
sustituye absolutamente a la guerra militar cuya caracteristica esencial es el uso de armas de
fuego vy la destruccion fisica, sino que la guerra cconémica es una nueva forma de guerra,
que dificre en la forma pero no en la esencia, lo que implica que pueden suceder incluso
ambas en un mismo tiempo y hasta en un mismo espacio. La gucrra militar seguird sicndo
importante en los inlereses de las naciones y que como cs sabido, la ciencia y tecnologia de
punta siguen desarrollando mejores sistemas de armamento ¢ inteligencia militar. Ef punto
¢s, que como un elemento de obtencién de poder, las armas han tenido que ceder su lugar al
dinero. Esta descompensacion en la importancia de las armas de destruccion fisica no es
cuantitativa sino cualitativa ya que aunque los EE. UU. sigan inviniendo mas recursos en
armamento que cn comercio, la mayoria de las imporantes reuniones de los Gkiinios afios
apuntan mas a acuerdes de naturaleza econdmica que politica. El comercio internacional
gana mds terreno en las negociaciones entre gobiernos sin que también deje de presentarse

como negociacion politica.

Por esto no estaba tan errado Viadimir Ilich Ulianov. Lenin. al afirmar y prever desde su
tiempo que “ la mejor forma de destruir un pais, sin disparar un solo tiro, es desquiciar su
moneda. ”, un buen indicio de la manera de destruccion propia de otro campo, el

econdmico, y visible ya en las crisis financieras internacionales.

En términos generales, estos cambios que han venido experimentando las relaciones
internacionales del {in del siglo XX exigen otros enfoques de interpretacion de la realidad
internacional, tanto a nivel politico como econémico. “Un nuevo orden econdmico

. . . . . el
internacional es inconcebible sin un nuevo orden politico™ !

Esta guerra asume también el caricter de mundial porque implica la participacién de la
mayoria de los paises que pertenecen a bloques comerciales de poder economico,

compartiendo zonas geograficas de transaccion, lo que obliga a pensar ahora, no en un

" Seara Vizquez. Modesto “La hora decisiva. Anilisis de 1a crisis glabal™ Terzera edicion, Editorial Porra. México, 1995 p 10




bipolarismo como antafio, sino en un multipolarismo, esto cs, la existencia de varios polos

de poder: Norteamérica, Europa Occidental y la Cuenca del Pacifico.

Por lo anterior, debemos recordar que toda guerra necesita al menos dos contrincantes y la
transicién hacia la guerra comercial supone la existencia previa de los enemigos ad hoc para
que la guerra como tal pudiera suscitarse. Dicha transicion se preparaba en la medida en que
las actuales potencias econdmicas se acondicionaban para tal encuentro, no sin su elapa
previa del restablecimiento de la devastacion y las pérdidas sufridas durante la Segunda
Guerra Mundial. El casoe de la recuperacién econdmica y politica corresponden a Japén y
Alemania, que junto con los Estados Unidos representan a los tres principales bloques de

poder que definen el inicio de un nuevo siglo y esta hueva forma de la guerra,

En el caso de Japdn se aprecia que a partir de los tiempos de la segunda posguerra { desde
1945 ), el proceso de recuperacién y crecimiento, después de haber vivido en tierra propia
las desgracias nucleares. ha sido impresionante ( sus exportaciones crecieron, en miles de
millones de délares, de $13, 990 en 1969 a $146, 965 en 19837 ). La disciplina laboral, la
alta productividad y una agresiva actitud comercial para vender en todas partes del mundo -
sustituvendo los ataques militares de los kamikazes por los de productos de tecnologia de

punta - la han posicionado en la segunda mejor economia del planeta,

Pcse a la ala dependencia del petrdleo v otras materias primas del extranjero su balanza de
pagos le ha resultado favorable, aunque la situacion también cambia cuando sabemos que su
cconomia ha atravesado por recesiones, deflaciones v rupturas de su bolsa financiera, lo que
denota todavia qué tanto siguen afectando los factores econémicos a las naciones. Las
turbulencias financieras originadas en los mercados cambiarios y de capitales de Asia y que
se reflejaron en las caidas de sus bolsas de valores en 1997-conocido como “el efecto

dragén™ - fue una muestra de ello.

% FMI, “Estadisticas Financieras Imernacionales: Anuario, 1999, P. 5213,

™ Similimd de estas ¢risis finansieras encuentran bugar en los electos Tequila (Méxaco), Vodka (Rusia) v Samba (Brasil) Hemerogralia al
respecto: La Jomada 10 de diciembre de 1997. Ver pdgina cditorial; £l Economista. 7 de octubre del998 Ver: Desempleo y menos
inversioncs, la otra cara del "efe1o dragdn® Analistas: la cnisis asiatica sutird los indices de pobreza. El Economista, 31 de agosto de 1998
Yeo Femandez Ponie, Fausto. Adids al pensamiento (nico.
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Europa Occidental y especificamente la Union Europea es el resultado de un anhelo
antenior, sepun algunas opiniones, a la Comunidad Economica del Carbon y Acero vy al
Tratado de Roma. De hecho, los paises miembros también compartieron la experiencia de
Japon dec recuperarse, aunque no de dafios nucleares, si de las destrucciones que suftieron
sus termitorios, como Alemama, 11alia, Francia, entre otros. Hoy, Alemania se encuentra en
una posicidén economica mucho més favorable que al término de la guerra ¢ incluso posee
ventajas economicas sobre sus vecnos En esta gran coalicion, ¢! euro significa un proyecto
financiero de grandes alcances con la posible sustitucion del dolar amcricano aunado al
esfuerzo de unificacion politica que, de lograrse, haria un parte aguas histérico rompicndo
con la tradicion europea de vivir constantemente divididos y en estado de guerra entre ellos
mismos, para ser una potencia economica unificada. Este proceso de integracion generara
sin dudas un dinanusmo financiero y comercial muy grande, aumentard la competitividad

de las empresas y podria hasta combatir uno de sus principales problemas: el desempleo.

El caso de los Estados Unidos muestra que posee la primera y mas fuerte economia del
mundo™. Esta potencialidad debe su desarrollo a ciertos antecedentes visibles en:

1) las politicas impenialistas y expansionistas del siglo X{X,

2)la ventaja de no haber sufrido en su propio territorio las devastaciones de la Segunda
Guerra Mundial,

3)la posicidn hegemonica al término de la misma con una moneda eje de operacidn
mundial,

4)el liderazgo politico,

5)el desarrollo en su ciencia, la tecnologia, las finanzas y el comercio lo colocaron en una

posicion Unica.

Visualizadas las tres potencias como representantes de sus respectivas areas de influencia y
como las economias mas poderosas, no seria descabellado pensar que la idea de /o
supervivencia de los mas aptos de ta obra de Charles Darwin, “El origen de las especies”,
(1859), que dio lugar al “ darwinismo social ”, diera hoy lugar a un “darwnismo
economico™ que indique la idea de que solo sobreviven las economias mas fuertes, aquellas

capaces de entablar, subsistir y ganar las guerras comerciales.

™ Parw 1997 E. 11 puscia ¢f PID mis ablo ded mundo wm 7, 824 hikmes de dolares, miontmes que o de Jupin asamdid u 3, 100 y o de
Alermamia a fos 1, 809 billones. En Sustistical Abastract of United Sunies. The National Data Book. P 836 y 842. Ver grifica on & cepitulo 4.
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No obstante, que Alvin y Heidi Toffler seiialaron en 1993 que ~ ... el razonamiento
geoecondmico resulta inadecuado por dos razones aun mas fundamentales: es demasiado
simple y esté amticuado: simple, porque trata de explicar el poder mundial sélo en términos
de dos factorcs, el econdmico y el militar; anticuado porque desdeiia ¢l creciente papel de
los conocimientos - incluyendo la ciencia, ta tecnologia, la cultura, ta religidn y los valores -
que constituyen hoy en dia el meollo de los recursos de toda cconomia avanzada asi como
de la eficacia militar. ... La humanidad no esta penetrando en la era de la geoeconomia sino
de la geoinformacion ” 5 Nosoiros podemos afirmar que, desde la perspectiva de este
trabajo, la guerra econémica no pretende explicar ni determinar al inundo en su totalidad
porque no todo en la vida del hombre es economia y beligerancia, de eso estamos muy
conscientes, y es aqui donde rebasa la simplicidad mencionada porque no sélo incluye todos
esos rubros { la ciencia, la tecnologia, la cultura, la religién, los valores y hasta la
sexualidad ) sino que los explota o usufructiia en su gama comercial fomentdndolos y

manteniéndolos vigentes.

Al incluirlos camina a la vanguardia con ellos, y lejos de ser anticuada, la guerra comercial
obliga a mejorarlos por la competencia que implica su naturaleza. Un cjemplo claro es
¢omo la industria de las compuiadoras y el intemet, instrumentos par excellence de la
informacion y el papel de las comunicaciones a inicios del siglo XX1, son unos de los

productos que han penetrado en la mayoria de los mercados como arma comercial.

Como veremos en las analogias en la parte final de este capitulo. la idea de Clausewiiz
respecto a la guerra es aplicable aqui porque: la guerra economica s la manifestacion y fa
herramienta de 1a politica internacional, y €sta administrara todos los elementos, desde la
cultura hasta la cibernética a través de su mencionada herramienta: €l comercio; a todo le
asigna un scntido de transaccién en mayor © menor grado, y de esia manera vemos que no

prescinde de dichos elementos por lo que no puede ser ni simple ni anticuada.

* TofMler, Alvin y Heidi. * Las guerras del futuro ™ Plaza & Janes, S. A. . 1993, Titulo Original “War and Anti-War” p. 34.
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De hecho el siglo XXI se asoma como el que basard su desarrollo. prosperidad - que inctuye
su manera de produccién y generar riqueza - y funcionamiento en la ciencia del

conocimiento y la informacion.

Estos autores bien apuntaban, aunque tal vez en otro sentido, que ** nuestro modo de

guerrcar refleja nuestro modo de ganar dinero ™ s

, va que esta idea se ajusta a la nucva
modalidad de la guerra, la de obtener, explotar y generar la riqueza. Su (coria de las “ olas ™
explica 1a historia del hombre y sus respectivas civilizaciones que se distinguen por la
forma de producir su propia riqueza, y ¢stas son tres; la primera ola se basa en la tierra, en
el cullivo, es de caracter agrario; la segunda estd basada en la industrializacion, cn las
magquinas y la produccion en seri¢; v la tercera en la informacion y el conocimiento. El
choque entre estos diferentes tipos de sociedades es, segin los autores, las que determinaran
los conflictos venideros. La guerra econémica comercial entraria en el tercer tipo debido a

que las caracteristicas que comentan acerca de la economia de la tercera ola se acercan cn

muche a lo que hoy en dia sucede en las operaciones del dinero debido a que:

a) Los intercambios comerciales de tecnologia basada en los conocimientos entre los paises
desarrollades ¢ de la tercera ola,

b} La disminucion del ofrecimiento de mano de obra barata por pane de los paises de la
primera ola se debe a la sustitucion de ésta por las méquinas, lo que se traduce en
desemplec masivo,

¢} El incremento de la comercializacién de bienes imtangibles como los servicios y la
informacién,

di La velocidad de los flujos de capitales y de las transacciones financicras.

el La desregulacion financiera que socava la soberania de las naciones. Dicha soberania ¢s

13 L1}

una caracteristica de la “ nacién - Estado ”, concepte que a su vez es producto de la
revolucion industrial que pertcnece a la segunda ola, y que por ende, esta soberania 1an
desgastada aparece casi obsoleta en atas de un mundo sin fronteras para las finanzas y para
las empresas, algo que se asemeja a una  aldea global ™ en donde las transnacionales

juegan un papel ejemplar.

™ [bid. p. 18.
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Si bien estos autores sobreponen la = geoinformacion ” a la * geoeconomia ™, en este trabajo
les asignamos una importancia de empate por la sencilla razén de que sin recursos
econdmicos que se invierlan en la industria de la informacién. no hay tal desarrollo; y al
mismo liempo sabemos que a mayor informacidn, mayor desarrollo econdmico. Es por esto
que ambos deben ir de la mano. y mis ain, la guerra cconémica es capaz de asumir a la

geoinformacion como una propia herramienta para la consecucion de sus fines.

Asi las cosas, si la guerra es econdmica, entonces sus repercusiones son, enire otras,
econdmicas v por ende las vemos reflejadas tanto en nuestra vida cotidiana a través de los
precios de Ias materias primas, en los productos derivados del petroleo - 1a gasolina uno de
los mas importantes -, como lambién en los aspectos de connotacién piblica como los
movimicntos en bolsa de valores, Jas devaluaciones monetarias, la prosperidad o el rezago
economico de la poblacion, el pleno empleo o desempleo, y quicn consiga ventajas en el
desarrollo de este tipo de contiendas tendrd mayores beneficios al interior y ventajas
politicas internacionales. Esta guerra esta tan cerca de nosolros que nos repercute en

nuestras vidas cotidianas.

2.2 .2 De la Geopolitica a la Geoeconomia.

El término geopolitica encuentra sus antecedentes desde 1897 con el succo F. Ratzel y
fueron varios teoricos de todo el mundo quienes expusieron el estudio de la relacion entre la
politica nacional e internacional con la geogralia y el efecto que ejerce ¢sta (ltima sobre las

primeras.

La importancia del factor geografico se encuentra no sélo en el clima, la agricultura, las
materias primas y el acceso a las rutas comerciales sino también en la gran importancia de
la posicion estratégica durante las guerras, que obliga a considerar las posibilidades de saber
si un pais concentra toda su energia en un solo frente o debe cubrir dos o mas, si sus

fronteras colindan con potencias o con naciones débiles, si es potencia naval, terrestre,
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aérea, o las tres o combinaciones de las mismas, si tiene posibilidades de abastecimiento por
alguna ruta ventajosa, si tiene Ja capacidad de gencrar una guerra masiva y si tiene aliados
cercanos o lcjanos fisicamente; e¢stos elementos, junto con la cxtension territonal y fa
poblacion, son los que pueden ayudar a tomar decisiones importanies en la guerra y sin
duda alguna, menesteroso ¢s saber hasta dénde influye la geografia sobre fa politica. y

como veremos sobre a economia.

La gran importancia de la geografia para la politica es resaltada por Napoledn al argumentar
quc“la politica de un Estado estd en su geografia™’’. También se ha considerado a la
geografia como “el temible wstrumento de {uerza para los gue ostentan el poder”TS ¥ como
elemento tmprescindible en el ¢jercicio de la guerra: “La geografia es un saber estratégico
estrechamente unido a un conjunto de practicas politicas v militares ... Son csas practicas
estratégicas las que hacen que la geografia resulte necesana. en primer término, a quicnes
son los amos de los aparatos de Estado™”. En pocas palabras “La geografia sirve, de

entrada, para hacer la guerra y ¢jercer el podr:r”80

Uno de los aspectos de gran importancia de la peopolitica resalta cuando fa tcoria
contempla focos de poder claves para la conquista del mundo. En 1919, el inglés Sir
Halford Mackinder contempld, en su teoria geopolilica. al mundo como una isla mundial
que incluia a Asia, Europa y Africa, considerando a Ameérica y a Australia como islas de
mener importancia. El nicleo de la isla se encontraba, segiin él, en Europa Oriental, por lo
que quien conquistase dicho niicleo conquistaria la isla mundial, y quien conquistaba a ésta

ltima conquisiaba al mundo entero.

La geoeconomia tratard de algo similar. Antafio, la politica era la que determinaba y decidia
en los aspectos comerciales, era su conductor v factor de influencia, sin embargo las cosas
se han relativamente invertido. La realidad politica estd supeditada a la realidad
econdmica. Ahora son las circunstancias econdmicas las que inlluyen en el rumbo de la

politica. Hoy hay mas proliferacion de negociaciones en rubros comerciales que de rubros

” En Chaliand, Gérard, Rageau, Jean-Pierre. "Atlas esiratépico y geopolitico™. Alianza ediional.
™ Lacoste, Yves, “La geografia. un anna para la guerra”. Ed. Anagrama. Paris, 1977 p 6
*ld. p.?

* [bid p.7-8.




politicos, y aunque estamos conscientes de que la misma negociacidn ccondmica cs al
mismo tiempo una negociacion politica ( lo politico como adjetivo calificativo ), lo que nos
tnteresa destacar cs que la impontancia de los asuntos politicos ha devenido en decremento y

la de los econdmicos - comerciales cn incremento.

Los bloques geograficos comerciales surgen de acuerdos igualmente de cardcter econdmico
con la finalidad de explotar v vender los recursos ahi generados y cuyas rutas comerciales
se remiten a esas zonas de relativa cercania geogrifica; asi se incrementa la fluidez de
dinero y de capitales propiciando un mayor dinamismo eomercial; es entonces cuando la
geografia encuentra una relacién mas intima con el comercio. Considerando los bencficios
que devienen de esto, las acciones politicas que le competen deben ser trazadas en funcidn
de los acuerdos comerciales, lo comercial obliga a ser considerado por la politica. Dentro de
este tipo de guerra comercial, la politica ahora s¢ determina por el comercio, los congresos
deben considerar a los acuerdos comerciates del bloque al que pertenecen para no afeetar

los intereses de los socios con los que se han entablado negociaciones de intercambio.

Por otro lado, hoy el peso de los acuerdos bélicos es menor que al final de las guerras
mundiales proliferando en mayor cantidad las negociaciones de desarme, que garantizan la
seguridad y forman parte de los procesos de paz, mientras que los acuerdos comerciales
tienen mas peso porque redithan mas beneficios, se traducen cn riqueza y ésta en un
aumento de margen de maniobra, donde se reflejara el poder mismo. Lo politico y lo
economico tienen roles diferentes e imporlantes, pero no ticnen ni representan las mismas
prioridades para ¢l servicio exterior de un estado actual, lo econémico tiene un peso
remunerativo mayor, inclusive para obtener ventajas politicas. Es por esto que, la cuestién
geografica debera entender v explotar mas su papel en este tipo de relaciones comerciales
internacionales y derivarse en geoeconomia, asi como la geopolitica tuvo su tiempo e

imponancia.
La geoeconomia estudiara entonces, la relacion entre la situaciéon geografica y los asuntos

econdmicos que conducen las relaciones internacionales del siglo XXI. Serd un instrumento

para la guerra econdémico — comercial ayudando al mismo tiempo a la obtencion del poder.
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Ruscara, adaptando ta tesis de Mackinder, la conquista del munde en otra forma y por otros
medios. En otra forma porque ¢l cguivalente de las islas seran los bleques geograficos
comerciales: Europa Occidental, América del Nore v Ia Cuenca del Pacifico, con b gran
posibilidad visible de China, y guien conguiste esos mercados serd ¢l que conquisie. a la
sombra del comercio, ¢l mundo; y con otros medios porque en ver de establecer su dominio

con las armas bélicas lo hara a través del comercio v el mundo financiero.

2. 3 La teoria de la guerra aplicada al comercio internacional.

La finatidad de rescatar las ideas de los clisicos en ¢l pruner capitulo. es la de demosirar la
adaptabilidad que existe de la teoria de la guerra bélica. asentada en las propias obras de los
autores, a la guerra econdmica comercial, por lo que este apartado tiene la finalidad de
ubicar fa esencia de la guerra en el comercio, una forma distinta, pero el nismo espiritu v la
misma finalidad. Lo que sucede hoy en el mundo del comercio se puede interpretar.

explicar v visualizar a través de la perspectiva de la guernz

La siguiente analogin esid para mostrar la equivalencia que tienen los diferentes factores
2 q
que intervienen en la guerra con el universo del comercio respetando sus nombres v que

cuyos sujetos u objetos Juegan roles similares en ambaos tipos de guerra:

La guerra cconémico - comercial: Es un acio de fuerza no {isica basado en factores
econdmicos - comerciales para imponer la voluntad propia al adversario en los mercados v

cuva esencia nace del duelo que deviene a su vez de la competencia.

Los encmigos: Las difcrenics naciones representadas por sus pequedas, medianas o
grandes empresas y / o las grandes firmas que luchan por. v al mismo tiempo propician,
vendear su producto ak exterior en una expansion capitalisia que les permita generar niayores

riquezas.




Los cjéreitos o tropas: Las empresas multinacionales v irz-snacionales. los empresarios,
los accionistas. los diplomidticos que acuerdan zonas de librz comercio, tos scerctarios de
hacienda o dcl iesoro, los agregados comerciales. etc. Todz Zwrsona fisica o moral que sea
parte de la #plicacién practica de la guerra y que contleve 2.0m sus acciones a la finalidad

buscada.

El terreno o campo de batalla: Ef mereado, entendido coz-o ¢f lugar donde se Hevan a
cabo las transacciones comerciales: 1a venta v compra, u ofer— v demanda respectivamente,
que establecen el precio de intercambio. A manera particui>- sc analizan los mercados de
productos especificos, o en otras palabras, campos de batal’z particulares. por ejemplo: el
mercado del petréleo, del avtomévil, del algodon, eic. que = su conjunto forman un solo

mercado global.

El terreno o campo de batalla en la guerra comercial se debe =2 sujetar a un previo analisis
antes dc emprender la baialla; es decir que para saber si el —zercado donde se realizara la
inversion y/o la internacién de! producto es idoneo se neces.an tener las consideraciones
respecto a la oportunidad econdmica y ¢l riesgo politico:

Se determina una oportunidad econdmica en funcion de ia i- “aesruciura. la competencia,

la tasa de cambio. la tasa de inflacién. la poblacién. el ingres.. per capita. el PIB. 1a culura,
el idioma, la religion y Jas restricciones juridicas.

St determina el riesgo politico en funcidn del papel del got.=mno. ¢l tipo de gobicmo, las

luchas imternas y externas, las alianzas, los grupos de :7-z2vés cspecial. los objetivos

politicos, el nacionalismo v los derechos humanos.®!

La batalla: La competencia por vender y por la adquisicién 2 la ganancia: a quien gane la

batalia le devienen ventajas particulares para la victoria en le Zaerra.

Las armas: Si bien las armas son los instrumentos o elem<=ios que colaboran direcia ¢

indirectamente en ¢l ataque v la defensa contra el enem:z>. entonces en cl comercio

" Neganghi. R Anam, Savara, Arun ~“Mercado Estralégseo [nermacional” Ed Legis 1991 P =
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tenemos como armas a los acuerdos comerciales. los productos o mercaderias que se
comtercializan. ¢l reconocimiento de calidad como el de ko International Standard
Organization { {SO ). las medidas arancelarias ¥ no arancelarias. ¢l tipo de cambio favorable
para la realizacion de las transacciones internacionales ventajosas. ka publicidad. la
mercadotecnia. los bicnes de capital, mane de obra baruta. tecnologin v ciencia

desarrollados. cercbros de planeacion inteligente, por mencionar algunas ideas.

Las alianzas: La union de paises en bloques geograficos comerciales establecidos por
acuerdo comun y guiados por estatutos de cooperacion econdmica comercial v financiera en

aras del beneficio de cada uno de sus miembros.

Las capulas de planeacidn estratégica v decision: Los gobiernos de las naciones, las
secretarias de comereio nacionales. los organismos internacionales como la OMC. el FMI,
¢l BM, BID, las juntas periddicas de los micmbros de los acuerdos comerciales. las

gerencias de las firmas mas importantes del sistema capitalista, elc.

L.a estrategia: Al igual que en la guerra armada implica la eleccion de objetivos fijados cn
una planeacion organizada: busca el cumplimienio del objetivo general en la guerra v su
realizacién exitosa no es inmediata, Un ¢jemplo. es el disefio de la politica ccondmica

comercial de un gobierno o un bloque comercial en un determinado plazo.

La tactica: Implica la adminisiracion de los ejéreitos - las empresas - v las armas, sus
objetivos se lunitan a las batallas, busca objetivos casi inmediatos, de corto plazo: su éxito
contribuye al cumiplimiento de los objetivos de la estrategia; un ejemplo se retleja en la
imposicion de un impuesto especifico o en la suspension de importaciones o exportaciones

segin sea el caso sopretexto de asunto politteo o tactica comercial.

El ataque: La invasién a un mercado por la internacién de un producto manufacturado o
producido en ¢l extranjero con la finalidad primera de destruir a sus competidores vy
conquistar el mercado, v cuva consecuencia serd la de extraer de los consumidores las

ganancias que significan ¢l aumento de la riqueza para la empresa vendedora v la entrada a
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su pais de divisas que aumentan las arcas de su estado incrementando asi su margen de

maniobra de inversion y produceion interna y externa.

La defensa- Evitard el dafio que puede ocasionar 1a inlernacion de un producio ¢xtranjero a
los productores nacionales en la mercaderia que se trate. Implantard mecanismos que [renen
su internacién y su transaceion tales como altos impuestos, restricciones fuitosanitarias,
subvenciones a los productores nacionales o el simple desprestipio publicitanio del

producto.

La victoria: No es facil determinar {a victoria cn la guerra comercial va que podria tomarse
como tal el éxito que alcanza un participante de la guerra en la eficicncia de su produccion
y venta de un bien, consiguiendo superdvits en sus finanzas, sin embargo. en sentido
estricto, s¢ gana cuando se pone en desventaja o destruye al enemigo; pero recordando que
par inter pares non habet imperium®, debemos considerar que los iguaies. en este caso. son
los mencionados bloques hegemonicos mundiales. que no podrian compartir ni cjercer ¢l
poder entre cllos. por lo que tendrian que entrar e¢n estado de guerra hasta delinir quién seria
el impositor de su poder, de tal manera que se defina el derrotado v el victorioso. v que éste
tltimo no tenga competidor alguno que cuestione la impeosicidn de producto, su moneda, su
sistema economico. su direccidn y organizacion econdmica - comercial: esto esta supuesto

en un sentido 1eorico extremo.

La derrota: Tomaremos como derrota a la situacion Gltima de imposibilidad de competir
en un mercado en la que entra un contrincante frenie a otro que ha impuesto su producto. su
moneda, su sistema, su direccion y organizacion econdmicos. Parte de la estrategia para
gencrarle al enemigo la derrota consistiria en ortflarlo a entrar en una situacion de crisis
economica de tal manera que devalie su moneda. provoque inflacién o un estancamiento

pronunciado; en pocas palabras debilitarlo ¢ imposibilitar su margen de maniobra.

L.a traicion: La falta de fidelidad a los compromisos comerciales manifestados en los

acucrdos con otros paises es comin y visible ¢n €l dumping, que es una de las pricticas

* Et poder no puede ejercerse entre iguales En Sema Vazquez, Modesto “Derecho Intemacional Pablico™ op ¢ P 748
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miés desleales en el comercio y que obliga a pensar que la naturaleza de la guerra ne

encuentra limites en los lineamientos del derecho internacional piblico o en la diplomacia.

De la guerra:

La guerra econémica comercial es la extensién de la politica por otros medios —retomando a
Clausewilz-. Esta interpretacién puede suscitar confusiones ya que desde el momento en
que se trata de una guerra no se puede evitar la vinculacion con la politica, sin embargo esta

guerra tratard lo que inicamente concierne a la economia comercial.

Aqui afinnamos que existe una superposicion de los asuntos econdmicos sobre los politicos
porque asi sucede en este tipo de guerra; mencionamos que la importancia de los asuntos
€conomicos es ya mayor a los asuntos politicos como instrumentos de obtencion de poder,
pero no se debe perder de vista que estos mismos asuntos econdmicos, y la misma guerra,
son guiados con las leyes de la politica misma: la basqueda del poder y todo lo que sus
acciones implique. Porque antes, la direccidn politica de los estados tenia su énfasis en los
asuntos politicos, pero ahora esa misma direccion politica conductora de las relaciones
internacionales pone su énfasis en los asuntos econdmico - comerciales y para obtener su

fin por el cual existe.

Por lo tanto la guerra econdmico - comercial es un instrumento politico real para la
obtencion de poder, es una extensién de la politica que se manifiesta y desarrolla a través de
ella, no se separan; lo particular de esta nueva guerra es el caricter especial de los medios

que utiliza, al igual que la guerra bélica.

La guerra econdmica comercial también debe considerarse por los estadistas como un
aspecto fundamental que garantice la permanencia y estabilidad de un pais ya que los
resultados de una derrota econdmica, traducida como inflacidn, estancamiento, devaluacion,
o inclusive la simple disminucidn de las exportaciones por el desplazamiento gencrado por
los competidores en los mercados, aunque temporal, puede afectar la estabilidad social y

politica, el bienestar general y el nivel de vida de la poblacidn que lo conforma.

"S”‘"A TESIS NO SALL ”

LA .‘BIBT[ qﬁ"ﬂww




Retomando las cinco reglas militares de Tzu, la mercadotecnia permite la medicién del
terreno ( mercado ) con cuyos resultados existe una mejor valoracién del mismo para
calcular los riesgos y niveles de inversion y produccion en funcién de las comparaciones
con el resto de los competidores; estas comparaciones son acerca de infraestructura de
capital, calidad, penetracién del producto, apoyo bancario, etc., para asi obtener mayores

ventas, mejor comercializacion y alta calidad que se entienden como la victoria,

Las buenas consideraciones en la guerra siempre contemplan el dafio y el beneficio. Si el
dafio se contempla entonces los problemas pueden resolverse. Los Ministros de Economia,
del Tesoro o de Hacienda deben planear previendo todos los factores que puedan generar
una devaluacion o crisis econdmica; su contemplacién ayudard al disefio de medidas que

ayuden a superar los problemas que existan.

El estado que tenga la posibilidad, debe prepararse y propiciar las condiciones para afrontar
la guerra comercial, de esta manera no sufrird las leyes de enemigo, sino que las impondra
con el poder -Maquiavelo-, esto es, invertir en la investigacién comercial, en el desarrollo
de sus industrias, tecnologia y empresas, en la preparacion de sus analistas y disefiadores de
la politica econdmica, en la generacién de estudios de mercado, tode con la finalidad de
tener la informacion y recursos necesarios para afrontar y derrotar a cualquier potencia

comercial con que se enfrente,

La disciplina de generar empresas competitivas y una moneda fuerte vale més que el coraje
o valor que se tenga de atacar los mercados para destruir a un enemigo. La disciplina y la

preparacidn son mejores que el valor y coraje.
No aman mas la paz - traducida como los fiempos de estabilidad, crecimiento del PIB y
moneda sélida - ,sino aquellas naciones a quienes solo la derrota en la guerra puede dafiar -

devaluacidn, estaneamiento o déficit comercial con disminucién de exportaciones -,

Una nacién debe procurar tener a sus ejércitos - empresas y sus respectivos productos -

preparados con la calidad, bajo costo, respaldo monetario y buena politica expansionista
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‘porque no es el esplendor de tus joyas lo que hace que tus amigos te respeten sino el temor

a tu poderio econdémico °,

Los estados débiles econdmicamente, siempre tendran la neccsidad de aliarse con el
vencedor - potencia hegemonica - ; el estado fuerte no teme su caida y si cae arrastrara

consigo a sus aliados a través de una crisis financiera o comercial.

Los medios utilizados en la guerra econdmica , cualesquiera que sean, seran honrosos y
alabados siempre que conserven y mantengan al Estado y a su moneda. En ocasiones las
naciones deberan recurrir a las devaluaciones, al servicio de la deuda, aumento de
impuestos, inflacién, con tal de sostener la economia para evitar atin dafios mayores, aunque

esto devenpa de errores cometidos por los dirigentes.

El fin que justifica los medios empleados en la guerra serd incluso superior a las
restricciones del derecho internacional, y para cuyo logro los estados recurren al dumping, a
negociaciones secretas, sobornos, implantacién de restricciones que violen los acuerdos de
libre comercio, imposicion de politicas econdmicas y otras medidas que carecen de toda

moral o ética internacional, pero que garantizan el éxito en el resultado.

Los asuntos comerciales interiores estarin asepurados cuando estén asegurados los
exteriores, buscando la expansion hacia €l exterior se aseguran los recursos de inversion
para apilizar la economia al interior.

Teoricamente, fas tres acciones reciprocas en la guerra comercial son:

El uso ilimitado de la fuerza: Un pais utilizara todos los recursos financieros y comerciales,

asi como las armas que tenga a su alcance para lograr el objetivo.
El objetivo es desarmar o destruir al enemigo: se le desarma o destruye acaparando sus

mercados, imponiendo la propia moneda y sistema, desplazando sus productos; después se

impone la voluntad automdticamente.
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Utilizacién maxima de las fuerzas: El esfuerzo se regula, realiza e intensifica en funcién

dei poder de resistencia econémica del enemigo que se mide por:

a) La magnitud de sus medios agrupados: moneda fuerte, las empresas, la tecnologia, la
fuerza de trabajo, capilal, etc. ( Factor cuantitativo )

bl La fuerza de su interor: sus intenciones expansionistas y su deseo de poder en los
mercados. ( Factor cualitativo )

Sin embargo, al igual que la guerra bélica, en la realidad el uso ilimitado de la fuerza se ve

restringido por la raz6n, por el uso de los recursos conforme las ¢ircunstancias lo ameriten.

La guerra armada tiene mayor connotacién fisica y por ende muestra resultados de
inmediato en las batallas, un soldado muere o la tropa es capturada ¥ N0 se tiene que esperar
mas tiempo para saber quién es el perdedor y las consecuencias que de ello devienen, sin
embargo la guerra econdmica - comercial exigird mas tiempo para realizar un andlisis de los
indicadores econdmicos a través de los afios y de las circunstancias politicas que acontecen.
Los ritmos de cxporiaciones ¢ importaciones de hecho se analizan, desde meses hasta
décadas, por lo que la nocién del ticmpo, la victoria y la derrota no son iguales en lo

comercial que en lo bélico, pero su espiritu es el mismo,

Para el analisis de la guerra y su correcta planeacion es necesario leer la historia de la guerra
comercial, que como sabemos no es posible porque este tipo de guerra es relativamente
nuevo, por lo que los estrategas deberin conocer las causas de las mayores crisis de la
historia asi como también las condiciones que llevaron a algunas naciones a una posicién

hegemonica,

Corresponde desarrollar la ciencia de la guerra econémica - comercial a los analistas, a los
dirigentes publices, a todos aquellos que se encargan de la planeacion da la politica
economica; mientras que el arte de la guerra deben desarrollarlo las empresas, los
accionistas, etc. aquellos que se encuentran involucrados con la cuestién practica de la

competencia,
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La guerra no nace aisladamente y sin antecedentes, de heche, este tipo de guerra se explica
por el tipo de desarrollo econdmico que han lograde las potencias continentales en un
contexio de globalizacidn, la aceleracién de los métodos de produccion, el desarrollo de los
transportes para situar un producto en cuaiquier parle del mundo, la desregulacién
financiera, etc., que es lo que ha propiciade esta guerra que no habia tenido precedentes en

ia historia del hombre.

El azar participa también en este tipo de guerra; un ejemplo es cuando por alguna
circunstancia /os capitales golondrinos deciden abandonar las arcas de una nacién. Este tipo
de capitales, 1lamados asi porque pueden partir del pais donde se encuentren en el momento
en que vean amenazados sus intereses por algin aspecto politico negativo, al no scr
inversiones que se destinen al sector productivo a mediano o largo plazo, Gnicamente
buscan multiplicar sus ganancias en las bolsas de valores huyendo al menor riesgo

especulativo que devenga del azar politico.

Otra situacién donde interviene el azar se encuentra cuando sucede una caida cadtica en la
bolsa de valores que provoca inestabilidad, afectando el tipe de cambio en contra de la
moneda local que resultard en una disminucidn en las importaciones pero que faverece las
exportaciones por tener una moneda subvaluada para el mercado extranjero. El azar puede

manifestarse de diferentes maneras.

Sabemos que cenocer los planes del enemigo es una de las cosas fundamentales que se
necesitan para vencer al enemigo y en la guerra comercial, esto no es una excepcion: el
espionaje también tiene su intervencidn: un escritor de nombre James Adams cita * ne es
casual que en el servicio secreto de Francia, la DGSE, creara en los afios sesenta un

departamento de espionaje econémico conocido como el * servicio siete *.7%

Vemos entonces que lo que se busca es una posicidn potencial y privilegiada, objetive de

las guerras anteriores, y que el hombre es capaz de adaptarse a los cambios con tal de lograr

* Joyal, Paul M. ” Industriel espionage today and information wars of tomomows ™, Integer Security, Washingnton, 1996. En Adams, James. “
La préxima guemra mundial ", Editorial Granica Cap. 18 P 298
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su fin, es capaz de dejar de invertir en armas para fomentar € invertir en los sectores
productives, para llegar al mismo punto. Las destrucciones masivas ya no son necesarias
para la obtencién de ganancias econdmicas y una posicion politica favorable; ahora esto sc

logra a través de la economia comercial.

Por lo tanto, si es el aspecto de la economia comercial uno de los puntos enclave para
obtener una postura prominente en la comunidad internacional, entonces la politica exterior
debe ser disefiada para obtener y atraer los beneficios al interior de la nacién que lo desea,
generar las negociaciones pertinentes, estudiar y disefiar la geopolitca comercial y generar

todas las condiciones necesarias para alcanzar el objetivo.

Es en este marco en el que la economia y especificamente ¢l comercio toman una
importancia cualitativa a nivel global para determinar la nueva reparticién hegemonica
mundial; lo econémico - comercial es la principal fuente de obtencién de poder y margen de
influencia; es la nueva manera de hacer la guerra en la politica exterior de las naciones

contempordneas.

Clausewitz afirmé que cada tiempo tiene sus formas propias de guerra y por lo tanto su
propia teoria, y aunque no es propdsito de este trabajo elaborarla, si trata de demostrar que
la necesita, ¥ quien quiera entenderla debera mirar atentamente a las circunstancias de esta
época: la del libre comercio y la globalizacion, en donde mucho es diferente a lo de antafio,

desde 1a nocién del tiempo y la distancia hasta las comunicaciones.
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CAPITULO I
Los Estados Unidos v la guerra armada como instrumento de su politica exterior
desde la etapa de Independencia hasta la guerra del Golfo Pérsico.




Si permanecemos un solo pueblo, bajo un gobierno eficiente, no
esta lejos el tiempo en que podamos elegir la paz o la guerra,
COMO convenga nuestro interés.

George Washington

.. para ¢l imperialismo es sustancial la rivalidad de varias grandes potencias
en sus aspiraciones a la hegemonia, esto es, apoderarse de territorios no
tanto directamente para si, como para debilitar al adversario.

Lenin

Esta es pues la situacion original: el dominio del poderio mayor,
la fuerza sustentada brutal o intelectualmente.

Sigmund Freud a Albert Einstein,




CAPITULO IlI. Los Estados Unidos y la guerra armada como instrumento de
su politica exterior desde la etapa de Independencia hasta la guerra del Golfo

Pérsico.

El objetive de este capitulo no es precisamente una resefia historica de como se suscitaron
los acontecimientos del pasado, sine que rescatamos de éslos los elementos que muestran
por si solos el desenvolvimiento de la bisqueda del poder a través de la guerra armada
como instrumento de politica exterior, con sus respectivos aciores y escenarios de coyuntura
asi como el significade que tuvieron para la consolidacién de la potencialidad de los EE.

UU. como nacidn.

3. 1 El inicio de la expansidén:

3. 1. 1 Contra Inglaterra.

El inicio de la expansion de los EE.UU. debié considerar previamente la consolidacién de

su propio territorio, para garantizarse la autodeterminacion y las leyes propias.

Para lograrlo debia terminar con la relacion de dominio colonial que ejercian sobre éste los
que tenian ya una potencialidad anterior con deseos de expansion y dominio. Precisamente
la independencia de los Estados Unidos encuentra antecedente en la lucha por el poder de
los hegemones de entonces: Gran Bretafia y Francia que en la Guerra de los 7 afios { 1756 -
1763 ) se disputaron las posesiones y las colonias de Norteamérica; y Espafla, que también

alla tuvo pretensiones imperiales.

Sin embargo, quien despoyé a Francia de sus perienencias y que realmente establecid el
dominio fue Gran Bretafia, que con todo su poder imperial dominaba a través de las trece
colonias existentes: Pensilvania, Nueva York, Nueva Jersey y Delaware (en el centro) ;
Massachusetts, New Hampshire, Rhode Island y Connecticut ( al norie), Virginia,

Maryland, Carolina del Norte, Carolina del Sur y Georgia ( al sur), Tal vez ha sido la finica
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vez en que los norteamericanos han sido colonizados, dominados y gobernados por una

potencia externa, con leyes y arbitrariedades que no serian las suyas propias.

Naturalmente, el poder sobrc su nacion debia conseguirse a través de la guerra contra la
potencia exiranjera; debia ganarse con las bayonetas y los cafiones, por lo que en el segundo
congreso de Filadelfia se nombra a George Washington comandante de las tropas
norteamericanas convocando a los ciudadanos a las armas. La declaracion de independencia
del 4 de julio de 1776 marcaria el nacimiento del nuevo imperio. Los estragos y batallas
fueron dificiles hasta el punto de casi claudicar, pero lo lograron. Su primera guerra seria
entonces la de independencia. Los asuntos interiores siempre estardn asegurados cuando

estén asegurados los exteriores. Maquiavelo.

En una especie de revancha por la derrota en la guerra de los siete afios, Francia financio
capital y otorgd apoyo marino a los independentistas que compariian las ideas liberales del

iluminismo como la libertad, igualdad y fraternidad, inspiradas de John Locke.

Sus prematuras acciones de politica interior, las de la consolidacidn independentista, eran al
mismo tiempo las primeras definiciones de los asuntos de su politica exterior, usando la
actitud de la guerra o insurreccion armada contra Gran Bretafia como potencia extranjera y

estableciendo alianzas con Espaiia y Francia.

Los ingleses subestimaron a los ejércitos rebeldes desordenados y sin preparacion, pero que
finalmente obligaron a los primeros a la rendicidén en Yorktown, en 1781. Mostrar ser

incompelente e ineficaz sin serlo para que se muestren arrogantes. Tzu.

Después del logro vino la reparticién: El Tratado de Versalles en 1783 reconoce la
independencia de los Estados Unidos de América cuya recompensa se extendié a sus
aliados: Francia recupera Santa Lucia y Tobago, en las Antillas y sus posesiones en la India
y Sencgal; Espaiia gana la isla de Menorca y la region de Florida, las costas de Nicaragua,

Honduras y Campeche a cambio de la cesién a los ingleses de Bahamas y las islas de la
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Providencia, Para saquear un lugar, divide tus tropas. Para expandir tu territorio, divide el

botin. Tzu.

Asi en 1787, se proclama la primera constitucién de los EE.UU., representando el acuerdo
de las tendencias politicas - 1a republicana y la federal - adoptando la republica federativa
presidencialista como forma de gobierno. Inglaterra traté de imponer su voluntad y su

poder pero éste le fue arrebatado cambiande asi de depositario.

Y desde entonces, como una nacién formada, los Estados Unidos han decidido cuando,
contra quien y dénde hacer la guerra basados en su propia interpretacion de lo que para
ellos es la justicia, expresado desde la visién ya imperial - tal vez no intencional - de
George Washington: “ Si permanecemos un solo pueblo, bajo un gobiemo eficiente, no esta
lejos el tiempo en que ... podamos elegir la paz o la guerra, como convenga a nuesiro

interés, guiados por lo que determine la justicia w4

Posteriormente, las ventajas que devinieron de la guerra de 1812 de nuevo contra la Gran
Bretafia, fueron no solamente la reivindicacién de la independencia frente a ésta, s5ino que
también trajo el sentimiento de unidad nacional y el patriotismo; les renové la confianza
como pucblo, aunque militarmente la guerra no tuvo nada de gloriosa por la

desorganizacién de sus ejércitos.

Para 1823, la liamada Doctrina de James Monroe, aunque paradéjicamente se postuiaba por
la no-colonizacién y por la no-intervencién europea en los asuntos de las naciones del
nuevo mundo por considerarlas una amenaza para la independencia de éstas, ya daria
muestras de la exigencia, por parte de los norteamericanos, de la exclusividad impenal para
con toda América, al considerar todo intento de intervencién o colonizacién del viejo
mundo “ como una prueba de enemistad con los EE. UU ”, actitud que definiria la futura
politica exterior de esta nacién por més de un siglo. No en vano, Thomas Jefferson

argumentaria:* Nuestro triunfo suministra una novedosa prueba de la falsedad de la doctrina

¥ Gearge Washington, Discurso de despedida 1796. En Appleman, Williams. “El imperio como forma de vida”. FCE. 1989. P70.

87




de Montesquicu, en el sentido de que una repiblica puede conservarse iinicamente cn un

modesto territorio. Lo contrario es 1a verdad ™

3.1. 2 Contra México.

Sien un principio los EE.UU. no tuvieron la intencion de anexionar Texas, entonces ; ¢c6mo
podria imaginar que el desenlace de esta guerra se traduciria en aspectos geopoliticos y
geoeconomicos a su favor 7 La anexion de Texas al territorio norteamericano en 1844 fue
una circunstancia oportuna que devino méas por la ineficacia y debilidad del gobierno
mexicano que por la eficacia y calidad del ejército norteamericano. Supieron aprovechar la
oportunidad de la falta de gobernabilidad mexicana del que adolecia el gran territorio casi
despoblado. El interés de los norteamericanos en Texas, después de independizarla de
México, fueron las tierras gratuitas y bastas que ahi se encontraban. Sus causas, hasta
entonces, eran una expansion territorial como pais naciente, una extension de la actividad
econémica y una garantfa de eliminar la posibilidad de que Gran Bretafia estableciera un

protectorado en esos territorios.

En esta guerra iniciada en ¢l verano de 1846 por la desconfianza entre ambas naciones y
especificamente por las discordancias acerca de los limites con Texas, el ejército
norteamericano al mando del Winfield Scott logré desembarcar en Veracruz y
posteriormente conquistar la Ciudad de México donde izé su bandera, como simbolo del
logro de sus pretensiones expansionistas ante su vecino del sur. El resultado que devino fue
grandioso para ellos, tal vez més de io que esperaban desde e} principio; obtuvieron no sélo
California, que para 1846 ya contaba con 1, 200 residentes extranjeros y con el anhelo de
los norteamericanos por habitarlo desde 1830, sino que también se hicieron del el territorio
que se encuentra entre ésta y Texas, llamado Nuevo México. En total obtuvieron cerca de

2.5 millones de kilémetros cuadrados®,

La fiebre del oro en California hace que los norteamericanos pueblen sus nuevos territorios

conquistados y tal fue su crecimiento que en 1850 se incorpora como estado a la Unién. La

* Thomas JefTerson, Discurso de loma de posesidn. 180). En Appleman, op. ciL.P. 48.
¥ La fuente de estos dalos se encuentran en Nevis, Altan; Steele, Commager Henry, “Breve historia de los Estados Unidos™. 1996. FCE. p.
194-195.
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impertancia en adquirir California se traduce en términos de explotacién econdmica, y es
que significé su apcrtura hacia el Pacifico y el inicio de las ganancias del comercio con

Oriente, especificamente con China.

3. 1. 3 Contra Espania.

El escenario fue Cuba, entonces gobemada y explotada por Espaiia. De nuevo debio haber
habido algo mas que los abusos de los espaficles sobre los cubanos para justificar la
intervencion de los norteamericanos, y es que “ los efectos econémicos en los Estados
Unidos eran de consideracion; ccrca de 5¢ miliones de délares estadounidenses estaban
invertidos en Cuba, en tanto que el comercio con la isla, antes de la rebelion - del poeta José

Marti en 1895 -, ascendia a 100 millones de délares al afio®’.

El entonces presidente norteamericano McKinley y los senadores desearon evitar el
conflicto, y aunque el hecho de que el acorazado Maine fuera destruido en la bahia, cerca de
la ciudad de la Habana, con una pérdida de 260 vidas e hiciera casi inevitable la guerra, ésta
aln podia ser evitada. Sin embargo ya se habfa transformado en una guerra popular, més
que una puerra necesaria. So pretexto de la sensibilidad y repudio que despertaron las
injusticias y explotaciones espafiolas declararon la guerra, lo que les daria un caricter
redentor. Una potencia engrandece y se hace venerada con los valores humanos.

Magquiavelo.

Después de una lucha de diez semanas a partir del 1° de mayo de 1898 este conflicto resultd
en victoria y, como en ningun otro en el que hubieran intervenido, les otorgd cierta gloria.
La realidad era que se enfrentaron contra una Espaiffa débil, desmoralizada y mal equipada.
lo que en realidad no la hace militarmente tan honorable. No es valeroso matar a los
conciudadanos ...que aunque estos medios conllevan a la adquisicion del imperio, no

conllevan a la gloria. Maquiavelo.

Los resultados fueron excelentes: Las bajas fueron pocas, no se invirtié mucho dinero,

aumenté el prestigio de los EE.UU. en el exterior y el botin fue valioso para la nacién. Les

¥ Nevis, Allan; Steele, Commager Henry, op. cit. p. 361.
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fue cedido el archipiélago de las Filipinas - a cambio de 20 millones de délares - junto con
Puerto Rico. Asi, su intervencion no solo le permitic conservar sus inversiones y ganancias
con Cuba sino también multiplicé sus posesiones capitales, lo que marca el inicio de algo
excelsamente fundamental en la definicién de su futuro: la nueva conciencia reflexiva de
reconocerse como potencia mundial. Comenzd a dejar el aislacionismo desempefiando un
papel importante en los asuntos internacionales. Una vez mas, la guerra le otorgaria ¢l poder

a Norteamérica.

Asi declaraba su entonces presidente Theodore Roosevelt: © La mala conducta crénica, o la
impotencia que resulta de una disolucidn general de los vinculos de la sociedad civilizada,
puede ...en el Hemisferio Occidental, ...forzar a los Estados Unidos, ain contra su

voluntad, ...al ejercicio de un poder de vigilancia internacional

Este presidente sobresalié en esta guerra a la cual calificaria como la “ Guerra de los
Impreparados Estados Unidos ”, entonces esta nacidén aprendid la leccion que este
enfrentamiento les dejaria. Aumentaron las fuerzas del ejército, lo mismo con la marina de
guerra; intensificaron su profesionalizacién y crearon un Estado Mayor permanente, lo cual
les prepar6 para la entonces proxima primera guerra mundial. Un dirigente no debe apartar
su pensamiento del efercicio de la guerra ejercitandose mds en la paz que en periodo bélico

ya sea con acciones o con pensamientos. Maguiavelo.

Otra importante consecuencia fue que, después de que Cuba se liberara de Espafia
definitivamente hasta 1899, los EE. UU. mantuvieron la ocupacién militar hasta 1902, El
poder como influencia se garantizaria a través de su constitucién, ya que otorgé el derecho a
EE.UU. de intervenir militarmente y que se tradujo en ocupaciones por parte de dicho
ejéreito. Estas ocupaciones - 1906, 1912-1913, 1917 y 1933 - confirmarian y garantizarian

la influencia de la politica norteamericana en pro de sus intereses imperiales®®. Cuando un

" Quo abuso de poder en la relacidn Cuba - EE.UU. se encuentra cn [a Ley Helms — Burion de 1996, cuya finalidad fue, entre otres, 1a de
fortalceer las senciones contra ¢l gobiemo de Castro cn nombre de 1a democracia pero que no fuc interprelado sino como una ley que atentd
contra la libertad de comercio ¢ inversidn y |a fey y derechos humanos cubanes trayendo consigo conflictos con sus propios socios comerciales.
No lo sbundaremos porque no o precisamente guerra pero sl un abuso y una imposicion de su voluptades smparada en su polencialidad

hegeménica. Consultar; hup:/flapic utexas edu/project/sela’docs/ci22dr92 him. y hup fwaw cubsvsbloqueg, cufespecialesAhb/hbpre htm.
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estado es conquistado se debe habitar por su conguistador para resolver [os problemas que

ahi emanen. Maquiavelo.

3.2 El imperialismo vy las dos grandes conflagraciones mundiales.

Las anteriores adquisiciones aunadas al control perpetuo del canal de Panama, establecerian
ya los primeros puntos donde los Estados Unidos marcarian su influencia en el exterior,

iniciando la consolidacidn como potencia imperial.

A diferencia de los imperios euwropeos, EE.UU. no tuvo la necesidad de tierras ni de
materias primas. “ La victoria del norte en la Guerra Civil aseguré la emergencia de un
sistema imperialista burgués no fterritorial cuya principal exposicién razonada fue,
inicialmente, no el suministro de materias primas sino el abastecimiento de mercados para

los articulos v el capital norteamericanos **°

Precisamente serian las ambiciones imperialistas por la hegemonia territorial, politica y
econdmica las que darian origen a las dos guerras mundiales que caracterizaron la primera
mitad del siglo XX, que a nivel general son una muestra de la relacion entre el poder, la
naturaleza de! hombre vy la historia, que ofrecen también episodios especificos que ilustran

la teoria bélica claramente:

En la Primera Guerra Mundial las ambiciones alemanas de expansién amenazaron
principalmente a Inglaterra, apoyada por Francia y Rusia, que formaron {a alianza llamada
Triple Entente o Entente Cordiale. Italia se anexaria a esia 1iltima pese a que pertenecia
desde 1882 a la Triple Alianza { compuesta por ella, Alemania y Austria Hungria ). Su
ingreso buscaba a cambio, en caso de victoria, las tierras de Tranto, Trieste, Istria y parte de
Dalmacia. De ganar Alemania representaria una amenaza para los intereses de los EE.UU.

en Lejano y Medio Oriente y en Europa Oriental, por lo que EE. UU. se sumo a 1a guerra en

™ Stedman, Jones Gareth, EL al. “Sobre ¢l imperialismo noncamcricano™. Ed.. La oveja negra, 1971, P. 47.
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1917, justificada por ¢l entonces presidente Woodrow Wilson en nombre de la democracia
y de la defensa de los derechos de las pequeiias naciones. Todos vieron amenazados sus
intereses. Es indispensable conocer la naturaleza y planes del enemigo ya que ayuda a

establecer alianzas precisas y estratégicas. ( Tzu, Maquiavelo, Clausewitz. )

De hecho 1a intervencion de los EE. UU. compensd por un lado, la debilidad de la cesidén de
Rusia ante Alemania con el armisticio firmado el 15 de diciembre de 1917 y su renuncia a
Polonia; y por otro la recuperacién del ejército italiano después de sus derrotas en Caporeto,
Isonzo. La intervencién de los aliados no depende de los deseos de los beligeranies, sino
que entran para reparar el equilibrio perdido de fuerzas en la naturaleza de las relaciones

politicas especificas. Clausewitz.

La naturaleza de la guerra se transforma: implico ser la primera gran conflagracion del siglo
con una movilizacién masiva que incluyé al ejército, la marina, la fuerza aérea y la
poblacién civil sin precedentes; la estructura social se modifico; la mano de obra [emenina
y colonial emané para el funcionamiento de las industrias; y principalmente la actuacion de
los EE.UU. se convertiria en protagonica asumiendo un papel politico de liderazgo con el
enunciamiento de los 14 puntos de Wilson y la creacién de la Sociedad de Naciones ( punto
14vo.), cuya importancia radica mas en su simbolismo - su liderazgo con poder - que en su
efectividad y éxito. Gran Bretafia, Francia y Rusia debieron ceder y compartir el
protagonismo en la escena mundial. La finalidad del poder y el ejercicio del mismo afectan
la intrinseca naturaleza del poder politico; puede modificar el papel protagdnico de cada

nacién en la escena internacional.

Su poder le permitié decir a W. Wilson: * El programa de la paz del munde, en

. L . a1 g
consecuencia, €s nuestro programa. .. el dnico programa posible ¢

Los expansionistas no conocieron sus propias fuerzas y papel historico, error que le costd la
derrota y caida de cuatro imperios: ruso, otomano, austrohiingaro y aleman. El Tratado de

Versalles (impuesto por y a favor de Gran Bretafia, los Estados Unidos, Francia e Italia )

* Appleman, Williams.op. cit.p. 136.
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firmado ¢! 28 de junio de 1919 obligd a Alemania a reducir sus fuerzas bélicas, redefinir sus
fronteras y a ceder algunos territorios que antes controlaba. Los errores que se comelen de

Jacto en los escenarios bélicos sélo se conocen tras la caida de los imperios. Maquiavelo.

El Plan Dawes de 1924, el Plan Young de 1929, de resolucién econodmica, y El Pacto
Kellog-Briand de renuncia a la guerra en 1928 serian algunas muestras de influencia
norteamericana en la primera posguerra, que romperian el esquema aislacionista para

manifestar su control a través de las intervenciones manifiestas en su politica exterior.

La Sociedad de Naciones, creada como resultado de la guerra en abril de 1919, padecia el
defecto de no poseer fuerzas armadas para obligar a los integrantes a respetar sus
lineamientos, razén por lo que no pudo evitar la invasion italiana a Abisinia ( Etiopia ) en
1935-36, las agresiones de Japon a China en 1931 y la de la Unidn Soviética a Finlandia en
1939, que la desprestigiaron en forma determinante. Sin poder y sin recursos deviene la

ruina, se esia derrotado antes de combatir. ( Tzu, Maguiavelo. )

Los resultados de esta primera guerra generaron mas tarde las inconformidades de
Alemania y la creacion del nacional socialismo alemadn con el ascenso de Hitler al poder en
1933, quien aplaudié la violacién de los acuerdos de Versalles por Italia en su invasion a
Etiopia y estas dos, la Alemania nazi y la Italia fascista apoyarian el ascenso de Franco en
Espafia. De nuevo serian los deseos de poder impenalistas de las potencias del eje:
Alemania, Italia y Japdn - Pacto Antikemitern - los que desencadenarian la segunda guerra
mundial. Toda guerra rno surge aisladamente; tiene un proceso de formacion con sucesos
que conllevan a ella y etapas decisorias cuyos resultados afectardn la situacion politica

consecuente. Clausewitz.

Para ese periodo entre guerras la ensefianza de Maquiavelo de fomentar la preparacién en
tiempos de paz ya la proponia también el general que habria de colaborar en mucho a la
consolidacidén del poder estadounidense a iravés de victorias en las guerras: Douglas
MacArthur, que decia: “ Me he humnillado ante los congresistas para obtener fondos para la

motorizacion del ejército. Entre los ejércitos del mundo, el norteamericano hace el nimero
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16 en tamaiio, aunque esta nacién es la tercera en tamafio y la primera en riqueza (en 1931).
Deberiamos pues, estar dispuestos en todo tiempo para defendernos debidamente. Porque la
riqueza de los Estados Unidos puede ser una gran tentacion, que arrastre al mundo a una

nueva guf:rra”."l

<

Las ambiciones del fiihrer eran claras: “ el carbdn y el hierro de Siberia; el petrélec de

Rumania y el Caucaso; el trigo de Ucrania, y en especial e} reordenamiento del mundo

12 Hitler pronunciaba que “ El imperialismo econdmicoe como ¢l militar, dependen

colonia
del poder "% Lo que responde a 1a ambicion natural del hombre por el poder y que no debid
ser permitida por los otros pederes equilibradores: el de José Stalin, Sir Winston Churchiil

y decisivamente el de Franklin Delano Roosevelt.

La Segunda Guerra Mundial seria entonces la lucha de hegemones por el poder par

excellence.

La intervencion de los EE.UU. se iniciaria a partir del 7 de diciembre de 1941 cuando
sufricra en Pearl Harbor, Hawai, una invasién sorpresiva, imprevista y contundente por
parte de Japon en sus bases militares. Los dafios: 18 buques de guerra y 250 aviones
destruidos ¢ dafiados, con 3600 muertos o hendos. La medida de politica exterior: la
declaracion de guerra a Japén a la mafiana siguiente. £/ gobierno eficaz es aguel que logra
que sus planes no sean conocidos y que conoce los del enemigo, que aprovecha el terreno,

lo sorprende v deja sin defensa. El ataque debe ser rdpido y determinante. Tzu.

Este ataque generd el sentimiento hostil del presidente y del pueblo cuya materializacion
resulté en el combate armado, dando origen a la intencidn hostil que moveria los disefios de
la politica exterior norteamericana en ¢l transcurso de 1a guerra. En un principio el combate
es la materializacicn del sentimiento hostil que después se transforma en intencion hostil.

Clausewitz,

* En Bothwell, J. H. * Doudtas MacArtur. General de Generales ™. Ediciones Ariel. 1970. P.29.
* Almanaque anual. Gula mundial 1998, Editora Mexcinco. P. 133.
» Silvester Vieree, Kristopher. “ Las grandes entrevisias de Ia historia . Ed. ET pais Aguiler, 1997. P. 279.
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Si bien en la guerra de 1914-1918 la participacion de EE. UU. se basd en el suministro de
armas con una presencia casi de apoyo moral por la presencia de sus tropas, en la de 1939-
1945 empleod todos los recursos humanos y materiales de su capacidad productiva, lo que

no significé un gasto sino una inversion por las remuneraciones que vendrian a posteori.

Un ejemplo claro de imposicion de voluntad con el poder en 1a mano para con otra nacion
lo ofrece la Conferencia de Casa Blanca, donde Roosevelt impuso la decisién de que el
ataque a Europa se realizara a través de Sicilia y no de Grecia como propuso Churchill. En
ese enero de 1943, La Gran Bretaiia necesilaba el apoyo de los EE.UU. después de sus bajas
en las batallas del Africa del Norte. Los EE.UU. tenian, el dinero, las tropas, las armas y los
alimentos y junto a estos el poder de decisién. Quien fiene mds recursos para atacar, mds

puosibilidades de victoria tiene. Tzu.

La Segunda Guerra Mundial mostraria la consolidacidn de la infraestructura de poder bélico
de EE. UU.: “ En los cinco afios transcurridos desde julio de 1940 hasta Ia derrola del Japon
en agosto de 1945, las fabricas y astilleros de los Estados Unidos produjeron alrededor de
300 000 aviones de guerra, 86 000 tanques, tres millones de ametralladoras, 71 000 buques
de guerra de toda clase y 55 millones de toneladas mercantes ™.*' En esos afios, esta accion
de produccidn y su respectiva aplicacidn bélica demostrd ser la importancia vital no solo
para el pais sino para el imperto, constituyd la base de la vida de los EE.UU. y los aliados y
la muerte de los enemigos. La accion militar es de importancia vital para un pais;
constituye la base de la vido y la muerte Tzu. Esta experiencia demostrd que el atague es

para tiempos de abundancia. Tzu.

El cbjetivo de guerra de Clausewitz se cumplié cabalmente al final de la guerra: desarmar y
{ o destruir al enemigo, arrastriandolo asi a la peor posicion para después imponer la
voluntad. Asi, la derrota de los alemanes y de los japoneses, y principalmente los ataques
norteamericanos del 6 y 9 de agosto de 1945 a Hiroshima y Nagasaki respectivamente

encarnan varios principios tedricos de la guerra:

* Steele, Henry. Ex. al. op. cit. p. 434,
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a) Devendria la relacion entre la voluntad del sometido y del que somete.

t)Los Estados Unidos pensaron que mds valia ser temido que ser amado. Maguiavelo.

¢} Es del todo necesario que la ofensa que se infiere a un hombre sea de tal calibre que de
ella no pueda esperarse ninguna clase de venganza. Magquiavelo.

d} El orden es: destruir sus fuerzas, luego conquistar su territorio y como resultado final
hay una induccion a firmar la paz como consecuencia del sometimienio de la voluntad
Clausewitz.

e} El limite que marca al uso de la fuerza bélica entre dos adversarios es la capacidad de
resistencia de cada uno, por lo que puede representar una ventaja sobre el adversario el
uso de la crueldad sin ceder ante la magnitud del derramamiento de sangre mientras no se
obtenga la misma respuesta.  Tzu, Maguiavelo, Clausewitz. )

S La frialdad en la guerra es una condicion necesaria, los aspectos sentimentales sobran
porque se alejan de la objetividad. No se debe desechar la brutalidad sélo por el

sentimiento repulsivo que inspira. ( Tzu, Maquiavelo, Clausewitz. )

Los diez ahorcados de los veinti(n alemanes condenados a muerte el 16 de octubre de 1946,
resultado de los juicios de Nuremberg del hasta entonces inédito tribunal internacional de
crimenes de guerra, representan plasticamente la frase de Maquiavelo: “ La guerra hace al

ladrén y la paz lo ahorca ”.

Estados Unidos demostrd que sabe luchar con la fuerza y demostraria que sabria luchar con
las leyes, escritas por este mismo, en ¢l aseguramiento del orden internacional a través del
Consejo de Seguridad de la entonces naciente ONU. Un principe debe saber combatir con

las leyes y con la fuerza. Magquiavelo.

Las circunstancias del fin de la Segunda Guerra Mundial propiciaron a los EE. UU. la
oportunidad de emerger con un poderio, supremacia y ventajas absolutas: sus bajas
relativamente menores - el total de pérdidas alemanas en la segunda G. M. fue de 6,600, 000;

el ejéreito soviético perdié 13, 600, 000 y €l ejéreito de los EE.UU. perdié 229, 000.% -, no

* En Ldpez, Mufliz Gregorio. 0p. cit., p. 654 « 635,
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fue bombardeado, no fue invadido, no cedié temritorio a nadie y su economia no fue desttruida,

las que sifueron desventajas para Gran Bretaiia y Rusia.

Lejos de esto el dolar emergié como moneda lider para las transacciones de economia
internacional poseyendo el monopolio de la bomba atdmica. La permanencia de la politica de
velador y dictador del orden internacional demostré que los EE. UU. reconocié su poderio, la

coyuntura y su realidad politica para ser protagonistas de su propia coyuntura histérica.

3. 3 La Guerra Fria

La Guerra Fria constituye en sf uno de los ejemplos que por antonomasia, demuestran que
la politica exterior de los EE.UU. ha estado encaminada hacia la obtencion del poder y la
hegemonia mundial absoluta. Aqui, la confrontacién rebasaria - sin abandonar - la
connotacién bélica para contemplarse como politica - ideologica y econémica; lo bélico
estaria contemplado en el riesgo del armamento nuclear con su inmensa posibilidad de

devastacion fisica

Washington v Mosct bipolarizan esta guerra dividiendo al mundo en dos esferas de
influencia fortaleciendo su poderio militar; el esquema de duelo y la influencia del poder

serian tacitos. La esencia de la guerra es el duelo, un duelo a amplia escala. Clausewitz.

La Doctrina Truman, en 1947, dejaria clara la actitud de los EE.UU. para con el resto del
mundo y de manera especifica para con la Unién Soviética. Usando su poder econdmico y
politico condiciona la ayuda militar y econdmica a aquelios paises que se opusieren al
comunismo; empezarian sus intentos por contenerlo y desvanecer a la tnica amenaza a su

poderio: la URSS.

Algo similar fue lo propuesto en 1957 por el presidente Eisenhower ante el Congreso de

EE. UU., conocido como la Doctrina que lleva su nombre, que plantea una nueva politica
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exterior, como parte de la politica de contencion del comunismo, para el Sudoccidente de
Asia ofreciendo apoyo armado a todo aquel pais que viera amenazada su independencia por

tendencias comunistas, apoyo econdmico y asistencia militar.

Entonces las intervenciones de EE.UU. que garantizarian su influencia y su hegemonia en
los paises “ democraticos y libres” estarian justificadas en su beneficio. £n la guerra se
actia porgue hay beneficios y ventajas, por necesidad y gloria o por obligacion

circunstancial.

La teoria de la guerra que se vuelve praxis en la politica exterior de la Guerra Fria se aplica

a varios aspectos:

a) el riesgo creciente de aniquilacién mutua, incluida toda la humanidad, devenida de ia
acumulacion ilimitada de armas nucleares, en la cual ni el bando capitalista ni el socialista
cederfan hasta lograr una suprioridad; el uno perfeccionando y superando con nuevas

invenciones los avances del otro.

o La naturaleza de la fuerza militar viene determinada por el adversario, los esfuerzos se
regulan en funcion de su potencialidad; Clausewitz.

s Las acciones reciprocas con situacion extrema en la produccion ilimitada -no el uso- de
las fuerzas nucleares.

o Una tension reciproca, ninguno descanso hasta obtener la victoria. Clausewitz..

» Lo que favorece al enemigo nos perjudica, lo que nos favorece perjudica al enemigo.

Maguiavelo.

La exhibicién de armamentos intimidatorios serian una muestra para ¢l otro de la capacidad
de hacer dafio.

e No es el esplendor de tus joyas lo que hace gue los enemigos te respeten, sino sélo el
temor a tu poderio militar. ...debe hacerse caso a los riesgos reales. Maguiavelo.

s el poder se impone por el temor a su respuesia coactiva.

™ Hemandez-Vela Salgado, Edmundo. op. ciL p. 325.
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o Los fundamentos de un estado son lus buenas leyes y buenas armas. Maquiavieo.

La tension que vivié el mundo y las relaciones politicas internacionales no estallaron en un
enfrentamiento nuclear y militar directo, sino que f(ue desahogada en conflictos regionales
como los Vietnam, Corea, Angola, ete.

o La verdadera guerra no se empefia hacia la destruccion total como lo dicta {a teoria
pura, rebasa su propia naturaleza destructora para subordinarse a un tode mayor a ella;

ese todo es la politica. Clausewiiz.

La Cortina o Teldn de Acero ( marzo de 1946 ); la construccidn del muro de Berlin ( 13 de
agosto de 1961); la creacion de la OTAN ( 1949 - 1950 ) y la posterior firma del Pacio de
Varsovia serian simbolos de la lucha politica y de la division entre el capitalismo y el
socialismo, dos cosmovisiones de administracién de los estados que enfrentaron a los
hombres durante la Guerra Fria. La lucha politica es expresion de aspiraciones diversas y

antagonicas entre los individuos. Claude Heller.

La guerra de las estrellas de la ultima década de los 80, como comunmente se le llamd a la
Iniciativa de Defensa Estratégica - IDE ( Strategic Deflense Iniciative - SDI ) fue un
proyecto que combing tecnologia con el deseo de superioridad armada sobre 1a URSS. El 23
de Marzo de 1983, Ronald Reagan daria a conocer este proyecto a la nacion delineando y
comunicando al mismo tiempo sus intenciones para con la URSS: la accion no seria
ofensiva, sino defensiva: crear un sistema de defensa capaz de destruir, por medio de
satélites localizados fuera de la atmosfera, los cohetes balisticos - nucleares estratégicos
antes de que lleguen a suelo norteamericano o de algin aliado. Dijo: “ ... continuaremos
buscando reducciones reales de armas nucleares, negociando desde una posicion de fuerza
que unicamente puede ser asegurada modernizando nuestras fuerzas estratégicas. ...No
buscamos ni superioridad militar ni ventaja politica. (7} ...Nuestro Gnico propdsito es ...
reducir el peligro de una guerra nuclear ” 97 Este proyecto nacié de la incertidumbre de ser
atacados v naturalmente de establecer las ventajas que definirian al ganador; es decir una

defensa que eliminaria al ataque. Sus aplicaciones tedricas son las siguientes:

*" Reagan, Ronald. Address to the Nation. March 23, 1983, “Wezkly compilation of Presidential Documents™. Govemnment Printing Office,
Washington, vol. 19, N° |2, monday, march 28, 1983, pp. 442 - 448. En Hernandez-Vela Sglgado, Edmondoe. op. cit. P. 168.
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o La nocién de la defensa es evitar un golpe y su rasgo caracteristico es la sospecha del
mismo.

o Se debe levantar la defensa proporcional al ataque, de lo conirario se estd en
desventaja.

» La defensa tiene como objetivo resguardar. que es mds sencillo que vencer, ademds es
mds fuerte en el sentido de que no desgasia recursos, maniiene una ventaja respecio del

enemigo que se desgasta mientras ataca. Clausewitz.

Durante su administracion, Reagan mostrd en sus actos la ambicion natural del hombre de
estado al grado de incrementar en un alto indice el endeudamiento interno por causa de una
excesiva inversion en las armas. Parece que, durante su fomento y tenacidad por tcner la
superioridad en la Guerra Fria y en la guerra de las estrellas, se acercé mucho al siguiente
principio de Magquiavelo: Un principe, pues, no debe tener otro objeto ni otro pensamienio,
ni cultivar otro arte mas que la guerra, el orden y la disciplina de los ejércitos, porque este

es el unica arte que se espera ver ejercido por el que manda.

La caida del muro de Berlin en 1989 fue el simbolo de la derrota del socialismo y de la
URSS como sistema frente al capitalismo. El fin de la Guerra Fria tuvo como Unico
vencedor a los EU. UU. y su consecuencia fue la desaparicion de estos dos polos de poder
nuclear, emergiendo éste iltimo como la potencia unica dejando la URSS un importante
vacio de poder.

El principio de polaridad parte de la suposicion de que los mandos contrarios tienen
intereses opuestos, y toma validez cuando lo que es contrario, positivo y negativo, se
destruye entre si. La polaridad no permite ambos sino uno solo, un vencedor y un

derrotado. Clausewitz,
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3. 4 La Guerra del Golfo Pérsico.

La intervencion de los EE.UU. en la puerra del Golfo Pérsico no seria extrafia ni
esencialmente diferente a los ejemplos anteriores; ahi su politica cxterior se encargaria de
mostrar al mundo quién tenia el poder, incluso expresado por su propio Secretario de Estado
dc aquel entonces, James Daker, anunciando que era * la prueba politica de como

funcionara el mundo después de la Guerra Fria ™*

Debido a la distraccion y atencion que los asuntos internacionales del derrumbamiento del
muro de Berlin y el socialismo exigian en 1990, no muchos analistas internacionales se
percataron de que Saddam Hussein representaria una amenaza para Medio Oriente y menos
para el status internacional favorable a los EE. UU. como lider ganador del bipolarismo y su
respectiva irrupcion imperial. Sin embargo las intenciones manifestadas por Irak,
principalmente desde su invasion del 2 de agosto a Kuwait, la denotaron como una amenaza

al nuevo orden mundial de la posguerra fria.

Logrando el apoyo de los recursos de la ONU, ésta se volvié al mismo tiempo un recurso
adicional para Norteamérica; asi “el presidente Bush y su calculador amigo y secretario de
Estado James Baker, repitieron el logro de EE.UU. durante la guerra de Corea en los
cincuenta: insertar a las Naciones Unidas en sus empefios particulares de politica

exterior”.”

El ataque de la operacion “ Tormenta del desieno ™ mostraria en accion los recursos aéreos
y asi el 17 de febrero de 1991 inicid la invasién por aire sobre Bagdad. Saddam Hussein
declararia: “ Washington se equivoca si cree que temblamos de miedo porque tenemos la
tecnologia necesaria para hacer frente incluso a los armamentos mas sofisticados, como los
aviones invisibles ( cazabombarderos F117 Stealth ) estadounidenses ” 10 Fingir que se es

Juerte cuando se es débil. { Tzu, Maquiavelo, Clausewitz. )

™ La Jornada, 15 de encro de 1991, P10,

™En Compilaciones Tematicas de {a Biblioteca México. Hodara, Joseph * Conllicto en el Golfo Pérsico ™, Fuente: Media Luna { Universal } y
Banco de México. Agosta de [990. Engargolado 21, p. 28.

1% |3 Jomada, 30 dc noviembre de 1990. P. 36.
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Poco mas de un mes mas tarde ( 21-23 dc febrero ) los EE.UU. con Sshwartzkopf,
comandante de las fuerzas aliadas en el golfo ejecutaria el ataque terrestre apoyado por

9 con el cual liberd de la

Gran Bretafia, Francia, Alemania, Italia, Canadd y Jap(’m.l
ocupacion a Kuwait y elimind gran parte del gjército iraqui. La perspectiva de ganar es lo
que impulsa a los adversarios a venir, lo que los desanima es la probabilidad de sufrir

dahos.

En los ataques se mostré la vulnerabilidad de Irak en sus fuerzas armadas, mientras que en
la defensa de Kuwait se demostro la invencibilidad de EE. UU. La invencibilidad es una

cuestion de defensa, la vulnerabilidad, una cuestion de atague. ( Tzu }

En los inicios del ataque por tierra George Bush haria uso del discurso con el fin de lograr
mas apoyo de la poblacion usando elementos como “Dios” y la fraternidad para con sus
connacionales elevando y justificando sus acciones y disfrazando sus verdaderas razones de
poder con un tinte divino que permitiria moralmente cualquier decision realizada al
respecto:  Esta noche, mientras esta coalicion de paises trata de hacer lo que es correcto y
justo, yo pido solamente que todos ustedes se detengan por un minuto y recen una oracion
por todas las fuerzas de coalicidn y especialmente por nuestros hombres y mujeres en
uniforme, que en este momento estan arriesgando sus vidas por su pais y por todos nosouos.
Que Dios bendiga y proteja a cada uno de ellos y que Dios bendiga a los Estados Unidos de
Norteamérica ” ' Las arengas enardecen los énimos, con ellas se ruega, se amenaza. se
llena de esperanza, se alaba. Los generales se ganan a los pueblos con el ejemplo de
castidad y justicia, lo cual ayuda, en ocasiones, mds que las armas. Cuando un dirigente
hable, aparente que lo hace con bondad, fe, integridad, humanidad y religicn.

(Maquiavelo)

Después de la guerra, en 1992, los técnicos de la ONU, como recursos de los EEUU,,
desmantelaron fabricas de armas quimicas e instalaciones nucleares en Irak con la intencidn

de eliminar toda posibilidad de amenaza armada. Se debe desproveer al enemigo de sus

"' a Jomada, 23 de febrera de (991
2 Bush, George. Oficina de Washington, 3 de fcbrero de 1991, En La Jomada, 24 de febsero de 1991, p. 7.
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recursos y cortarle los suminisiros. Sin provisiones se estd dervotado antes de combatir.

(Tzu, Magquiavelo.)

Por otro lade, un aspecto interesante de la revision histdrica de los acontecimicntos bélicos
es que permite analizarlos con mas facilidad y objetividad que cuande ocurren en su
momento y su actualidad, dicha revisién historica permitle tener casi todas las referencias
maleables al investigador y entender mejor la coyuntura cstudiada, comprendiendo mejor

las decisiones de los hombres de estado y sin titubeos de juicio personal subjetivo.

En México, esto {ue visible en la critica que Ugo Pipitone hizo a las declaraciones de Reyes

Heroles al respecto de la guerra del golfo pérsico que afirmaban que * ia guerra es ¢l fracaso

de la razén. Es ta barbarie como decisién 7, para lo cual Pipitone argumenta “; Fue una

barbarie la resistencia contra Hitler o la lucha contra el somocismo? Tal vez si. pero

entonces fueron Barbaries necesarias. ... Ni Bush mi Hussein estin locos, expresan

racionalmente disefios de poder de los cuales la comunidad internacional debe
2 403

defenderse™.”™ ejemplo que ubica la obligacion de los analistas politicos internacionales a

mantener la frialdad y el juicio cortante sobre ¢l fenémeno analizado.

Tal vez uno de los errores de los EE. UU. fue no terminar definitivamente con Hussein, en
el sentido de destituirlo del poder o eliminar su influencia politica que pudiera representar
algin riesgo a los intereses norteamericanos, ya que su régimen se mantuvo cn el poderA
pese a su derrota. Es del todo necesario que la ofensa que se infiere a un hombre sea de tal

calibre que de ella no pueda esperarse ninguna clase de venganza.( Maquiavelo ).

') a Jamada, 17 de febrero de 1991, Ugo Pipitone. * Et Golfo ™. En éste anticulo también expresa su discrepancia con el cancatunsia Magu
de La Jonada, cuya slusiracidn era una camisa o¢ fuerza para G Bush como remedio a las acciones bélicas de su gobicrno
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3. 5 Bases e instrumentos de su politica exterior.

Habiendo hecho un repaso general sobre algunos de los mas importantes episodios de la
historia de los EE. UU. y su concordancia con la teoria bélica analizada, podemos analizar
una concordancia adicional de importancia relevante cuando recordamos la tesis de Karl
Von Clausewtlz acerca de la relacidén de la guerra con la politica y cuvas caracteristicas
revisten y dan explicacion a la politica exterior norteamericana o bien explican su actitud

con el resto de la comunidad intermacional.

Bastara analizar qué significado wvo cada guerra en el papel politico de EE. UL en su
respectiva coyuntura. Es decir, la guerra contra Inglaterra tuvo su origen y significado en
consolidar su independencia y su emergencia como nacién con su respectiva
autodeterminacion; contra México devino por la adquisicion de mas territorio, por la
ampliacion de la actividad comercial que implicaba la adquisicion de salidas al mar del
pacifico y por ende multiplicaba su riqueza; contra Espaia porque vio amenazados sus
intereses comerciales y vislumbro la adquisicién de territorio con un inesperado prestigio de
peso internacional. El origen de cada guerra se encuentra en y por un objetivo politico que
siempre mantuvo la conduccion de la guerra y que estuvo adaptado a los medios existentes,
o0 sea que no solo representd una lucha con el nico objeto de luchar y ganar, sino que las
repercusiones trascendieron las fronteras de la guermra y se tradujeron en ganancias dentro

del terreno politico.

Asi las cosas, si por un lado tenemos en Clausewitz que /a guerra sirve a la politica y que
es medio y modificador de los propositos politicos y por otro tenemos a Morgenthau que
afirma que toda politica implica la lucha por el poder, siendo éste su fin inmediato,
entonces, la guerra como instrumento o medio de la politica servira para obtener el fin de

¢sta: el poder.
Entonces la primera y segunda conflagraciones mundiales encaman con extrema fidelidad

la tesis de que La guerra es la extension de Ia politica por otros medios ya que la guerra,

como elemento de la politica - v en este caso como politica exterior -, debio frenar las
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aspiraciones politicas que iban en perjuicio de las norteamericanas. Dichas aspiraciones
enemigas - Alemania y Austria Hungria en la primera y Alemania, Japon ¢ ltalia en la
segunda - toman el caracter de politicas porque al buscar la conquista de mas territorios para
imponer sus leyes y sus sistemas, buscarian al mismo tiempo el fin de la politica misma: el

poder.

Podemos deducir entonces que las dos grandes guerras mundiales sirvieron a la politica
exterior de los EE.UU. como su instrumento para, en primer [ugar, frenar las aspiraciones
politicas de poder de otras potencias extranjeras, y en segundo, para obtener y consolidar su
propio poder. La guerra se subordiné a la politica, en todos los casos, como un instrumento
politico real cuyas maniobras concluyeron en el logro de su objetivo: obtuve el poder como
primera potencia rectora y conductora de las Relaciones [nternacionales de posguerra en el

mundo capitalista y sobre los socialistas al final de la Guerra Fria.

Fue entonces cuando ia politica debid extenderse y usar otros medios para asegurarse del
poder a través de la politica exterior de los E. U. A.: Ia guerra, que a lo largo de su historia

se ha mantenido como instrumento politico recurrente y con buenos resultados.

No podemos dejar de considerar también que las decisiones y practicas de intervensionismo
son clasificadas por los estudiosos de la politica exierior como una estrategia clasica de
dicha politica y también como e ejercicio més descarado del poder de las potencias '™, del

cual EE. UU ha sido un ejemplo muy claro.

Es asi como se deriva la idea de que la soberania y los intereses de los EE.UU. se encueniran
allende sus fronteras, al exterior de sus limites territoriales, atendiendo asi a las caracteristicas
expansionistas e imperiales de toda potencia, histéricamente visible en los casos de Roma,
Espafia e Inglaterra. Peter Smith expresa: “Un problema estructural relevante es la
interpretacion estadounidense sobre soberania. En la definicion de sus lineas de politicas y
estrategias hacia el exterior, la dptica estadounidense justifica y legilima la imposicién de su

perspectiva sobre la soberania de otras naciones, avalando con ello ¢l uso de toda la gama de

1% Castillo Tapia. Femando. Op. cit. p. 11-12.
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instrumentos que posee y puede desplegar su poder. Ya que la visiébn norieamericana
responde a su formacidn historica y cultural y expresa claramente su proclividad a actuar

mediante la imposicién unilateral de su perspectiva, vision y capacidades™'®.

Es por lo anterior que podemos deducir que las bases y los instrumentos que caracterizan a
la politica exterior norteamericana, desde su independencia hasta los inicios del siglo XXI1.
han sido:

Como sus bases:

s[.a blsqueda, manutencion y gjercicio del poder.

sLa expansion a través de la busqueda de zonas de influencia politica ¢ intervensionismo
con plene gjercicio de su poder.

sFungir como el gendarme del orden internacional.

Como sus instrumentos:

sLa guerra armada o bélica, como instrumento subordinado a la politica, especificamente a
la politica exterior, para obtener sus fines.

«Su arsenal bélico.

*Sus riquezas, ya sea como factor negociador o como la inversion para la produccidn de

armamento.

"* Smith, Peter. “Consideraciones sobre la soberania y la interdependencia”, en "Paradojas de un mundo en transicién”. IMRED / SRE,
México, 1993. En Castillo Tapia, Fernande. Op. cil. p. 16.
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CAPITULO IV
Los Estados Unidos v la guerra comercial como instrumento de prioridad de
su politica exterior a partir del fin de la guerra fria hasta el afio 2000.



La guerra es natural al hombre; ninguna nocién,
ninguna generacidn le escapa.

[bn Khaldun



CAPITULO IV. Los Estados Unidos y la guerra camercial como instrumento
de prioridad de su politica exterior a partir del fin de la Guerra Fria hasta el aio

2000.

Como hemos comentado en cl capitulo 1!, las prioridades fueron cambiando, los asuntos
econdmicos comenzaron a tomar mas auge que los potliticos una vez acaecida la URSS y su
socialismo, en menoscabo de lo que desde el inicio de la Guerra Fria se habia propiciado: la
lucha politica por el poder, para ahora ceder su lugar a la fucha de naturalcza econdémica por
el poder, que no deja de ser también politica al tener al poder como fin natural de ioda

guerra.

Bajo esta visian, veremos cémo EE.UU. ha ejercido la teoria de ia guerra a través de su
politica exterior, en las actividades econdmicas reales y c6mo, los acuerdos comerciales son
una parte fundamental del ejercicio de la guerra econdmica y cuyos indicadores econdémicos
demuestran que tiene todos los recursos para llevarla a cabo; es decir, veremos en el TLC y
en €| Area de Libre Comercio de las Américas { ALCA }, los més claros signos de su
anticipacion para la consolidacién de su poder y asi también la planeacién de su vicioria

hegeménica sobre los otros blogues.

4.1 Los recursos para la guerra comercial.

Las cuestiones de la generacion de riqueza y dinamizacién del comercio se pueden denotar
como importantes para el gobiemno noreamericano cuando observamos los datos histdricos
en cuanto a inversién en el extranjero se refiere. No es casualidad que exista una tendencia
de incremento de las inversiones de los EE.UU. en el resto del mundo. En el cuadro 1
vemos que desde 1869 hasta 1960, en poco mas de un siglo, su inversion en el extranjero se
incrementd en mds de ochocientas cincuenta veees: de 0.10 billones de usd. hasta 85.60 en

1960.
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CUADRO 1

INVERSION NORTEAMERICANA EN EL EXTRANJERO.

(1869 - 1960)

En blllones de délares.

ARG Billones
de usd.

*1868 0.10
*1857 0.70
*1908 2.50
“1914 (junio 30) 5.00
‘*1918 9.70
1924 15.10
*1930 21.50
*1931 20.10
*1935 23.60
*1940 34.30
*1945 36.90
*1946 39.40
*1847 48,30
“1948 52.30
1950 54.40
*1955 65.10
*1657 76.40
*1960 B5.60

INVERSION NORTEAMERICANA EN EL EXTRANJERO
1869 - 1960.
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BUREAU OF CENSUS.
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CHAPTER U: INTERNATIONAL TRANSACTIONS AND FOREIGN AID, P. 869,




Es casi evidente pensar que el comercio y la idea de generar ganancias monetarias a traveés
de ia inversidn en el mundo tomaron mas auge en los ultimos 20 afios del siglo XX cuando
uno observa que desde 1980 hasta 1998 (cuadro 2), la inversién directa norteamericana en el

extranjero se incrementd 4.5 veces, de 215 billones de usd. hasta 980 billones cn 1998,

Sin embargo esto no significa que los EE.UU. abandone su postura de gendarme
internacional que e ha devenido en muchos beneficios de cardcter economico y politico. Ha
tenido que mantener los altos indices de inversidn en la defensa de sus intereses a través de
las armas, lo cual comprueba que la guerra de tipo comercial no sustituye ni niega — y nunca
lo hard — a la guerra militar. El uso de la fuerza y la imposicion de la voluntad a través de las
armas serd una constante como lo ha sido siempre, aunque ya no sea la fuenic de poder

exclusiva ni la mas importante.

El cuadro 3 muestra cémo es la proporcion o desproporcion del gasto en el presupuesto de
dos rubros basicos: la Defensa Militar y los de Administracién de los Recursos Fisicos. La
diferencia es aplastante a favor del gasto militar tanto cuantitativa como cualitativamente

reflejado en los porcentajes, tanto dei total de presupuesto como ¢n relacion al PIB.

Es notorio que la inversion en armamento sigue siendo predominante, pero también es
visible que los niveles de incremento de inversion en el extranjero y el aumento de las
ncgociaciones para procurar zonas de libre comercio son clementos que buscan el
fortalecimiento de la posicién norteamericana para entablar una ofensiva contra la Unidn
Europea y los asiaticos en términos comerciales. La guerra es ahora la competencia

comercial.

Particularmente, los recursos para la guerra comercial, aparte de las empresas
transnacionales, sus aliados y sus productos, los constituyen sus riquezas, la calidad de vida
y la preparacion y la poblacion misma porque que en funcién de estos elementos se puede

propiciar el fortalecimiento de sus mismos ejércitos empresaniales, sus inversiones, la
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CUADRO 2

POSICION DE LA INVERSION DIRECTA NORTEAMERICANA EN EL EXTRANJERO.
{1580 - 1997)
En millones de ddlares ($215,375 representan 215, 375, 000, 000)

Afio “1980 *1885 <1580 = 1992 * 1983 * 1594 * 1995 * 1996 * 1997 ~ 1893
Total invertido | 215,375,00| 230,250.00 | 430,521.00] 502,063.00] 564,283.00|612,893.00] 699,015.00] 795,185.00 | 865,531.00 | 980,565.00
eh el mundo,
INVERSION DIRECTA NORTEAMERICANA EN EL EXTRANJERO
1,200'000.00 iy i e mn i damn. s S ot rimn ToTE ot b+ e WA mmmA i e e e i e e ———— e - - e = v m— w
£ 1,000,000.00 982:__5_‘;5_'0_0'
7 865,531.00
785,195.00
= 800,600.00 £99,015.00 L
'g 612,803.00  —o
¢ 60000000 564,283.00 L
,000. l
g as0s2100 (R0 ) '
400,000.00 —
g ¢ 230,250.00 !
= 215,375.00
E 20000000 L
0.00 . . T — T T : —
*1980 *1985 * 1990 ‘1992 * 19493 * 1894 * 1995 * 1996 * 1997 * 1998
Afo
FUENTE: STATISTICAL ABSTRACT OF THE UNITED STATES. THE NATIONAL DATA BOOK. 118th EDITION. 1998. P. 797.

STATISTICAL ABSTRACT OF THE UNITED STATES. THE NATIONAL DATA BOOK. 115th EDITION. 1595. P. 809




CUADRO 3

COMPARATIVO DE GASTOS EN PRESUPUESTO POR "SUPERFUNCION"
DEFENSA NACIONAL VS, RECURSOS FiSICOS 1940 - 2004.
En mlilcnes de ddlares,

Defensa Recursos Defensa Recursos Defensa Recursos
Nacicnal Flsicos Nacicnal Fisicos Nagcional Flsicos
Afic de Miliones Millones "~ de gasios % de gastos % del PIB % del PIB
presupuesto de usd. de usd. en presupuesto] en presupuesto
*1940 1,880 2,312 17.6% 24.4% 1.7% 2.4%
*1941 8,435 1,782 47, 1% 13.1%: 5.6% 1.6%
*1942 25,658 3,802 73.0% 11.1% 17.8% 2.7%
*1943 66,699 6,433 84.0% 8.2% 7. 1% 3.6%
*1944 79,143 5,471 86.7% 6.0% 37.9% 2.6%
*1945 82,565 1,747 89.5% 1.9% 37.5% 0.8%
*1848 42,861 836 77.3% 1.5% 19.1% 0.4%
1948 9105 2,243 30.6% 7.5% 3.5% 0.9%
*1950 13,727 3,667 32.2% 8.6% 5.0% 1.3%!
*1952 46,089.00 4,182.00 68.1% 6.2% 13.2% 1.2%
*1969 82,497.00 11,869.00 44.5% 6.5% 8.7% 1.3%
*1880 133,985.00 65,885,00 22.7% 11.2% 4.9% 2.4%
*1985 252,748.00 56,821.00 26.7% 6.0% 8.2% 1.4%
"1989 3063,559.00 81,568.00 26.5% 71% 5.7% 1 5%
*1985 272,068.00 59,197.00 17.9% 3.9% 3.8% 0.8%
*2000 sstimado 274,069.00 84,772.00 15.5% 4.8% 3.0% 0.9%
*2003 estimado 304,005.00 93,868.00 16.1% 5.0% 2.9% 0.9%
*2004 estimado 313,787.00 85,570.00 16.0% 4.9% 2.9% 0.9%,
DEFENSA NAGCIONAL Y RECURSOS FiSICOS
. 30000 4 - ——e = e e e
§ e e
3 240,000 7 !
@
& o Z
4 1%,&0
2 129,000 —F
g 30'000 e = = P H
Y P == . — —_— ——
3533%3%3@@5%&%&%%%
afo g E g
Defensa Nacional
C— Recursos Fisicos

DEFENSA NACIONAL INCLUYE: RECURSOS FISICOS INCLUYE:
Personal militar, Operacion y Mantenimiento, Procuracion,
Investigacidén, Desammollo, Examen y Evaluacion,
Construccion Militar, Habitacién familiar, Otro.
Actividades de defensa con energla atomica.

Defensa y Actividades relaclonadas.

Energla, Recursos Naturales y Medio Ambients,
Caomercio y Crédito Habitacional, Transportacion,
Dasarrolio Comunitario y Regional,

OTRAS PARTIDAS DENTRO DEL PRESUPUESTO: RECURSOS HUMANOS; INTERESES NETOS; OTRAS FUNCIONES,

FUENTE: HISTORICAL TABLES. BUDGET OF THE UNITED STATES GOVERNMENT.

FISCAL YEAR 2000. P. 42-49.




calificacién y eficicncia en sus procesos productivos v el desarrollo de la ciencia y la

tecnologia, factorcs que dan ventajas reales sobre otros competidores, entrc otros.

De acuerde con Gramsci, €l venezolano José Silva Michelena expone que existen ciertas
condiciones necesarias para que un pais se consolide como una gran potencia:

1) “ Poblaci6n y extension territorial suficientes, con consideracion concreta de su posicion
geopolitica.

2) * Fuerza econdémica, distinguiendo especialmente el nivel de desarrollo de las fucrzas
productivas... - y afiade - la capacidad cientifica y tecnologica.

3) “ Poderio militar, el cual en cierto sentido resume la poblacién, la extension territorial, la
fuerza econdmica y la posicién geopolitica.

4) “ Consenso intemno. ..

5) “ Una posicién ideoldgica histéricamente determinada que permita al gobierno del pais
en cuestion ejercer influencia necesaria para mantener interna y externamente ( con sus
aliados ) un nivel de cohesion.

6) Tener la capacidad de expresar politicamente la conducta de gran potencia. ” 1061

Es menester, entonces, establecer las posiciones relativas de los principales enemigos de los
Estados Unidos en diferentes rubros como la generacién de riqueza nacional, la
interdependencia del comercio internacional, la expectativa de vida y el fomento a la
educacion para poder vislumbrar en el mediano plazo la calidad humana de sus pobladores y
por ende sus capacidades de éxito, porque al igual que en la guerra armada, la preparacion y

seguridad de los pobladores de la nacién representa una clave para la victoria o la derrota.

En el cuadro 4 podemos observar que los EE.UU., por su Produccién Nacional Bruta ocupa
el primer lugar de las economias del mundo, seguida por las de Japon y posteriormente
Alemania, lo que le da en un principio una ventaja productiva y un mayor margen de
maniobra por los recursos generados; sin embargo, sobre el mismo indicador a nivel per

capita Japén resulta superior a ambas partes.

18 Gilva Michelena, José A_ “Palitica y Bloques de poder”. Crisis del sistema mundial. Ed. Siglo XXI. 12 edicidn, p. 21.
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Cuadro 4 Principales indicadores econdmicos de [os lideres regionales:
'Pcrincipales Indicadores | Poblacion * PNE ** Lugar [PNB* (1997 )] PIB* (1997 ) [PIB (1997 )*]| Import.* Export. * |Superficie. ***
millones / hab. { GNP) rmundial percapita (GDP) percapita | hillones usd| billones usd | 4rea en Km2.
Pais {1999 ) bifiones usd. {1) dolares billones usd. {1) dolares { 1996 ) { 1996 )
EUA 272,639, 808 7,783 1 29, 080 8, 08g 30,200 §22 625.1 9,529,063
Japdn 126, 182, 077 4,812 2° 38,160 3,080 24,500 339 421 377.819
(1997 ) {1997 )
Alemania 82, 087, 361 2,321 3 28,280 1,740 20,800 455.7 521.1 357,046

{1}: 7, 783 billones representan 7, 783, 00D, 000, 00D; lo que también equivale a 7. 783 trillones.

Fuentes:

* World Almanac and book of facts 2000. World Almanac Books. p. p. 800, 812, 873,

** Gtatistical Abstract of United States of America. Tha National Data Book. Ed. Department of Commerce, USA. 119th. Edition, 1999. p. 841.
“** Alimanagque mundial. Nuevo milenio 2000. Editorial Televisa. pp. P-6, P-148- P- 244,




Los EE.UU. es ¢l Unico pais que presenta un déficit en la balanza de pagos, en la que Japdn

sale mds favorecida que Alemania en sus superavits comerciales.

Respecto a su poblacion, los EE. UL tienen mas del doble de los recursos humanos que
Japon y en mas de tres veces supera Ja cantidad de Alemania, aspecto que posiblemente se

traduce en los resultados ventajosos en el FIB v ¢l PNB.

Territorialmenic la diferencia es aplasianie. Los EE.UU. cuentan con un territorio
veinticinco veces mayor que los dos rivales. y aunque esto puede no garantizar una ventaja
ni un mejor resultado productive, si puede ofrecer una idea de las dimensiones fisicas que

cada uno tiene v su electo en la geopolitica v la geoeconomia.

Es natural pensar que la cantidad de pobladores responde naturaimente al tamafio de su
territorio, sin embargo las repercusiones en ¢l aumento de la tasa de reproduccion en cada

una de las naciones es diferente social, demografica y culturalmenie.

En el cuadro 3, incluimos rubros como la inversién en educacion, esperanza de vida y
crecimiento econémico del PIB porque son clementos que muestran el grado de desarrollo
de cualquier nacidén y que al mismo tiempo es parte de lo que permitird el desarrollo
continuo en los tiempos venideros. D¢ esta forma podemos observar que los EE.UU.
destinan una mayor parte de su PNB en la inversion educativa que sus contrincantes; ésta es
una de las ventajas, cnire oiras, que tiene el posecr el mayor PI1B del mundo. De hecho para
el afio de 1997, la Union Europea completa no pudo alcanzar el PI3 estadounidense

marcando 7, 687 billones de ddlares mientras EE.UU. alcanzé los 7, 824.

Ser el pais con la economia numero uno del mundo no es un hecho inmediato, ya que como
es visible en el mismo cuadro, el PIB de los EE.UU. se ha mantenido en ascenso al menos
en el tiempo que nosotros tomamos como referencia: veinte aftos por encima de la economia
nipona v €sta a su vez sobre la alemana. Esto, sin duda alguna, es parte de y contribuye en

toda la complejidad de la estructura del desarrollo de un pais, que ya cn términos muy
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Cuadro b

Inversién educativa, esperanza de vida y ritmo de crecimiento econdmico.
de los lideres regionales.

Indicadores] Gasto Pdblico

en Educacién *

Esperanza de Vida
al nacer. { afios ) **

Producto Interng Bruto por pais de 1980 - 1997
en billones de détares { 1) **.

Pals % del PNB, 1895. 15859 2000 1880 1985 19890 1995 1996 1997

E. U A 5.3 76.2 76.3 2,709 4,048 5,654 7,034 7,391 7,824
Japdn 3.8 80.1 80.02 939 1,467 2,202 2,863 3,018 3,100
Alemania 4.7 77.2 77.3 645 819 1,269 1,701 1,738 1,809

{(1): 2, 709 billones representan 2, 709, 000, 063, 000; 1o que tambign equivale a 2. 729 trillones,

Fuentes:

* Informe de Desarrollo Mundial 1998 / 1999. El crecimiento al servicio del desarrolio. Ed. El Banco Mundial. p. 200.
** Statistical Abstract of United States of America. Tha Nationa! Data Book. Ed. Dept. of Commerce, USA. 119th. Edition, 1993, p. 836y 842,




generales s¢ manifiesta en la esperanza de vida de los habitantes, rubro en el que

curiosamente EE.UW. tiene cuatro afios menos que Japén y uno menos que Alemania.

Uno de los aspectos que se asoma muy interesante ¢s ¢l que ofrecen los cuadros nimero 6 y
7, que hablan por si solos de las relaciones comerciales entre los rivales y que puede detallar

puntos clave para la toma de decisiones en la guerra econdmica comercial:

Respecto a las ventas de exportacion ( cuadro 6 ) tenemos que:

e Para EEUU., Japén representa el 10 por ciento de sus ventas totales de comercio
exterior, lo quc lo obliga a considerar ¢! mercado oriental con una actitud mas de
conservacion de su conquista que de destruccién; consideracién que no comparte Alemania
por solo representar el 3.8 por ciento de sus ventas; para hacerlo mas claro, Alemania
representa relativamente lo que Francia: 2.3%, Hong Kong: 2.1% o ltalia: 1.4%, los cuales
no representan un mercado de poder relativamente poderoso y que no exigen ninguna
mayor consideracion mas que la que ofrecen.

» lapon estaria en una posicion de cuidar mas su mercado conquistado en los EE.UU. va
que éste Gltimo representa el 27. 8 por ciento de sus ventas totales, lo que significa que los
EE.UU. es uno de los grandes suceionadores de la produccién japonesa. Este dato deberia
ocupar a los EE.UU. a redoblar esfuerzos por iniciar una estraiegia que paulatinamente
sustituya estas compras que ciertamente lo obligan a realizar grandes desembolsos de dinero
y una gran generacion de deuda externa para con el mismo Japén, lo que indiscutiblemente
le quita poder y Ic otorga mayor capacidad de presién a la nacion oriental.

» Alemania no depende tanto de los mercados de fos EE.UU. y de Japén debido a que tiene
sus ventas repartidas en las naciones europeas, lo que le permite un margen mayor de
maniobra y le quita las presiones que los primeros dos paises pudieran ejercer politicamente.
Los EE.UU. representan el 8.4 por ciento de sus ventas totales, cifra similar a las del reino
Unido que representa et 8.3%, las de los Paiscs Bajos con 6.6 %, ltalia representa ¢l 7.2% y
més representativa Francia con el 10.4%. Esto significa que fortalece el mercado de la
Unién Europea sin cerrarse al exterior. Lejos de depender de los EE.UU., to obliga a ser
mas competitivo. Japon es casi insignificante para Alemania representando solo el 2.2 de

sus ventas totales.
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Cuadro6 Relacion de Exportaciones entre los lideres regionales. *

En billones de ddlares { 1 ).

afo Mundo Alemania Japén Estados Unidos

Pais Exportador

Alemania 1957 502.4 ) 11.1 42.4
% do sus exportaciones 100 I 2.2 8.4
Japén 1997 421.0 18.0 / 117.1
% de sus exportaciones 100 4,3 i 27.8
E. .U A 1996 582.1 22.2 631.6 /

% de sus exportaciones 100 38 10.9 1

Cuadro 7 Relacidn de Importaciones entre los lideres regionales,*
En bitlones de délares ( 1).

ano Mundo Alemania Japon Estados Unidos

Pals Importadar

Alemania 1997 428.4 / 19.% 323
% de sus importaciones 100 ! 4.7 7.5
Japon 1997 338.8 12.4 ! 75.7
% de sus importaclanes 100 3.7 ! 22.3
E. U A, 1986 817.6 40.0 118.0 !

% de sus importaciones 100 4.9 14.4 1

{1} 502.4 representan 502, 400, 000, 000, y 11 1 representan 11, 100 000 000 dolares

Fuente:

* Stalistical Abslract of United States of America Tha National Data Book

Fd Dept of Commerce, USA 119th Edition, 199% p 863




s Aungue las cifras dadas no corrcsponden al mismo afio, el que mds vendid -exportd- al
mundo de los tres, visiblemente, son los EE.UU. con ventas totales de 582 billones de

délares cn 1996 contra 421 y 502 .4 de Japdn y Alemania respectivamente.

Respecto a las importaciones ( cuadro 7 ) observamos que:

e Alemania modera de igual manera sus compras a los EE.UU. sin depender tanto ni de los
estadounidenses ni de los japoneses ya que sus compras representan solo el 7.5 y ¢l 4.7 por
ciento respectivamente. Depende mas homogéneamente del mismo mercado europeo.

» Japon debe considerar ¢l alto indice de consumo que tiene para con lo EE.UU. ya que ese
22.3% de sus compras totales, que representan 75. 7 billones de usd., bien podria ser
aprovechado por EE.UU. para presionarlo a abrir mas su mercado.

« Aunque EE.UU. importa de Japon 118 billones de délares y Japon sélo 75.7 de EE.UU.,
el porcentaje o cantidad real de compra cs mas desventajoso para Japdn porque a éste le
representa un total de 22.3 % de sus compras mientras que para EE.UU. dichas
importaciones sélo le representan el 14.4 de sus adquisiciones. Es decir que nominalmente
EE.UU. importa més que Japdn en sus intercambios reciprocos, pero realmente tienen mas
peso e impacto en la economia nipona las importaciones norteamericanas que las japonesas
en la economia de EE.UU. lo que le ofrece a éste ultimo tener una mayor amplitud de

decisidn en cualquier controversia.

Es asi, como vemos que los que tienen mayor posibilidad de participacion en la guerra
economica comercial son Japén y los Estados Unidos ya que las repercusiones de las
decisiones de la economia alemana, en términos comerciales, no ofrecen gran riesgo. Esto
facilita a los EE.UU. disefiar una politica exterior lo suficientemente abocada a la defensa y
al ataque respecto a Japén y para con Alemania definitivamente de ataque porque hay
menos riesgos. Sin embargo, sabemos que a un enemigo no se le subestima jamds, por lo

que el objetivo debera ser definitivamente imponerse 2 ambos.
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4.2 Los tratados comercizles como instrumentos clave de la guerra econdmico

comercial.

Si bien hemos comentado que los tratados comerciales responden a la finalidad de obtener
beneficios conjuntos a través de la disminucidn de aranceles comerciales resulta inevitable
abordarlos sin mencionar el marco de la globalizacién en el que se van concretando; esa
internacionalizacion comercial, financiera, politica, social, ecolégica, cientifica -
tecnologica y comunicativa que llega a diferentes sociedades y rincones planetarios sin
ningtin limite. Sin embargo, estos acuerdos pucden suscitarse también como simples
aspiraciones de comercio bajo el esquema de regionalizacidn sin pretender un alcance

global.

Especificamente es en la globalizacion de la economia donde se manifiesta la formacién y
competencia de bloques econdmicos { que es una forma de lucha o guerra } y la afluencia
de capitales externos que imponen la necesidad de apertura y la disminucion de la
intervencidn estatal en sectores importantes de las economias nacionales ( la imposicidn de

los poderosos posecdores de los capitales ).

Es esta globalizacion econdmica, que dentro de un sistema universal, conjuga la innovacion
tecnoldgica, la eliminacion paulatina de las fronteras comerciales tradicionales, la conexion
de redes dc capitales financieros especulativos, 1a integracién regional de mercados, la
inmediatez de las comunicaciones y que ofrece inequitativas oportunidades de biencstar a

los paises miembros.

Los avances tecnologicos en el transporte, por un lade, han aminorado las distancias, lo que
ha modificado la ccleridad de la economia comercial, y por otro los avances en la
cibernética, visible en las transferencias electronicas de millonarias cantidades de délares de
un continente 2 otro generando una actividad mas integrada y reduciendo notablemente la
nocion del tiempo - Tzu hablaba de hacer cercanas las distancias largas en la puerra, lo que
analogamente puede pensarse hoy en dia respecto a la movilizacion de capitales y

mercancias de un lugar del planeta a otro -.
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Es asi, como la economia global interrelaciona los valores nonetarios, los negocios, la
tecnologia. los bienes y servicios y a las personas de un continenie a otro dentro de un
mercado mundial: es en este contexto en que ahora sc desenvuelven los tratados comerciales
que toman fuerza por ser parle de dicha economia que aminora el papel de los asuntos

politicos desde el fin dc [a Guerra Fria.

4.2.1 La funcionalidad dc los tratades regionales comerciales como instrumentos de
guerra comercial.

Después de la desaparicién de la URSS el eje de influencia econdmica central se dividio
entre los EE.UL.. el Oriente y Europa occidentat para tener una cspecie de tres polos de
poder en el globo, una economia de poder tripolar; es decir, el poder econdmico unico de los
EE.UU. de la segunda posguerra y la posguerra fria estd hoy dividido emire Asia, Europa
Occidental y Norcamérica y por ende, hay una importancia de peso politico cn cada uno de
ellos, que desde la visidn de la guerra se constituian ya, conforme aumeniaba su fuerza

econdmica. come los enemigos en disputa.

En 1988 Esiados Unidos ya procuraba la integracion del norte de América con el Free
Trade Agreement ( FTA } que firmd con Canadd primeramente para después consolidario

con México en el entonces llamado North American Free Trade Agreement (NAFTA),

Estos acuerdos especificos de libre comercio pueden ser interpretados a la luz de la guerra
comercial ¢con una visién a mediano o largo plazo, como lo ejemplifica también el ALCA
gue ofrece una posible interpretacidn de la politica exterior de fos EE.UU. en la que recurre
de nuevo a la guerra en su afan por no perder mas el poder y regresar a potencialidad
acostumbrada: en ése sentide formaremos una interpretacion de los acuerdos comerciales
como instrumentos que usa la guerra econdmica al servicio de la politica - especificamente

la exterior de los EE.UU.
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La integracion regional debe ser guiada por la potencia lider del bloque v es por esto que los
Estados Unidos coordinaren la integracion de América, sin embargo. debemos observar que
la afirmacién de su poder en la zona es previa a la guerra contra otros bloques: esto es. los
Estados Unidos debieron haber reafirmado su poder y expansion primeramente hacia a
utterior de la region que pretende consolidar como bloque y posteriormente, una vez éste
constituido, enfrentar a los bloques rivales; garantiza su area de influcncia ¢ impone su
poder para encabezar el bloque: el TLC y el ALCA son los medios para lograrlo y debemos

tratar de vislumbrar esta intencion en sus respectivos inicios.

De hecho los EE.UU. debe mantener las capacidades de:

1) Darle una direccién auténoma al Estado, tanto al interior como al exterior

2) Ser cabeza y guia de un sistema de alianzas v de pactos para formar un blogue de poder.
3y Ejercer la necesaria presidn politica para hacer que los aliados cumplan con los pactos.
Esio tmplica mantener un balance favorable a la gran potencia.

4y Influir sobre otros estados que no estén dentro de su zona comercia).'”’

Es cierto que los acuerdos o tratados comerciales en un principio buscan una liberacion v
apertura de sus (ronteras para dinamizar ¢l comercio y aumentar la competitividad
generando los incentivos para la inversidn. modernizando el aparato productivo v
extendiendo la innovacidén tecnoldgica hacia adentro de la region comprendida. Sin
embargo, dentro de las ventajas de las integraciones regionales debe haber una razén mavor
a la simple comparticion de beneficios comunes y un relativo altruismo por las naciones
contratantes para elevar su nivel de vida; es decir que lo anterior no son mas que los
requisitos necesarios para propiciar el libre comercio. Sin embargo, en una vision aun
superior, a los acuerdos comerciales se les debe mirar también por su objetivo de poder ¥
expansion de su zona de influencia a largo plazo, y es entonces cuando éstos son itiles v de

extremo acoplamiento para la guerra comercial.

" Gitva, Michelena. 1bid.



La asociacion o umon de los paises en ¢l esquema de los tratados comerciales forman una
sola entidad que enfrentara a otras, es decir que cs una sola fuerza contra otras constituidas
para conseguir el mismo fin' ser ¢! més importante comerciante, productor y proveedor del
comercio internacional aminorando lo mas posible las importacioncs de mercados externos.

Asi, recordando que la guerra econdmica - comercial busca la imposicion de la voluntad en
los mercados a través de un acto de fuerza, no fisica, sino de sus factores economicos
potenciales, entonces observamos que la funcion de estos acuerdos comerciales dentro de
esta guerra sera, una vez que hayan propiciado la formacion de un blogue comercial solido,
la de aplicar toda su fuerza para imponer sus productos enm los mercados y ganar la

competencia comercial, que es la esencia misma de duelo exclusiva de esta guerra.

Los acuerdos comerciales representan en si mismos las alianzas por excelencia y consolidan
el equivalente a la fuerza que eombate en los campos de batalla que se traducen como los

mercados globales.

La imposicion de la voluntad sobre el adversario encuentra explicacion cuande se logra la
finalidad buscada de un bloque economico’ penetrar en los mercados externos, vender sus
productos, bienes o servicios y desplazar los de la competencia para que asi, éste sea el que
influya y determine qué, a quién, como, cuanto y a qué precio se vende Su poder y su

influencia tlegaran alla adonde estén sus productos y sus capitales.

Los beneficios inmediatos de la victona se manifiestan en la ganancia de la divisa gue se
genera de esa venta de exportacion porque aumenta las arcas de su bloque productor y éste
tienc la opcion de la repartieton y / o la reinversion en un nuevo proceso de produccion para
generar mas capital y reiniciar el ciclo productivo. De hecho sabemos que el capitalismo se
basa en invertir el capital disponible para generar mas capital, cuyas plusvalias terminaran

por generar ¢l bienestar de sus duefios
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Los mercados externos donde se trata de penctrar pueden ser al mismo tiempo las mismas
dreas de influencia de los bloques enemigos. ya que el campo de batalla es ¢l mereado

mundial en su totalidad.

La fuerza del blogue por la cual se impondra la voluntad consiste en:

1) Un precio competitivo.

2) Eficiencia y Calidad del producto o servicio.

3} Produccion. Distribucion y propensién al consumo bajo los esquemas del “Know How” y
el ~Just In Time” ( JIT ).

4) y una eficienie estrategia de mercadotecnia y publicidad.

Los acuerdos camereiales son pane de una tictica que respende a la estrategia general cuya
finalidad es el éxito general en la gucrra. La formacion de un bloque comercial cs parte de
una tactica porque €sta se encarga - como hemos visto - de los combatces aislados y de
preparar v conscrvar a los ejércitos; es decir que la tactica consiste en que el bloque
inclinara sus inversiones cn sectores de la economia en los que se sabe competitivo, es decir
que preparard a sus empresas, las organizard y las harad competentes: capacila a sus ejércitos
para el combate en los mercados con la finalidad de la permanencia. Debido a que la tactica
se encarga de combates aislados, entonces cada sector de la economia - cl automotniz, los
minerales. quimicos, elc. - representard una tactica difercnte que desatard sus propias
batallas; cada una por si sola representara un objctivo subordinado a un objetivo general; el
conjunto de todos los encuentros responderan al plan mavor de la estrategia que se
encargara de organizar todos los combates hacia la obtencidn de la victoria ¢n todos los

mercados.
En las ticticas, cada victoria o derrota de los sectores especificos de la cconomia se traducen
en déficiis o superavits en sus transacciones; la cstralegia lomarad decisiones al respecto,

analizard y coordinard cada uno de los resultados de los encuentros para conseguir su fin.

Los Estados Unidos entienden, organizan y explotan cada uno de los sectores econémicos

que posec - su cjército comercial - por su funcionalidad y capacidad dentro un esluerzo
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conjunto. Asigna sus responsabilidades a las empresas transnacionales, a los empresarios. a
los diplomdticos v a los dirigentes de los organismos a través de los cuales puede cjercer su
influencia y usar su autoridad coma el FMI, BM vy OMC para anmar sus tacticas a su favor:
todo en nombre de 1a libenad de mercado y de la democracia a través de los cuales parantiza
su influencia. Se debe escoger « los soldudos por sus capacidades y  darles
responsabilidades adecuadas. El valiente lucha, el cuidudoso vela, el inreligente negocia

comunica, nadie es inutil, explotando los recursos natwrales y humanos, Tzu.

Los acuerdos que conllevan a la formacion de bloques comerciales empatan con ef universo
de la guerra, entre otras razones, porque:

a) Representan una manera de enfrentar a los enemigos especificos: la Unidn Europea v
Japdn con los NIE’s;

b} los bloques propician la organizacion de los mencionados ejércitos ad hoc;

¢) se basan en sus recursos para actuar en los mercados mundiales;

d) ejemplifica una alianza;

e) en su interior disefia ticticas por sectores de la cconomia como parte de una estralegia
general;

0 con cllos puede devenir la victoria o la derrota en un sector especifico en el medianc
plazo, 6 en general como blogue en el largo plazo;

g) en ellos se encuentra el ataque o la defensa;

h) manifiestan los intereses particulares y coyunturales de las naciones como los ha tenido
cualquier ofra gucrra antaiio; v porque

iy ¢éstos mismos representan la nucva forma de hacer la guerra,

Es a través de la formacidn de los bloques comerciales que las naciones manifiestan sus
intereses fordncos y que representan fas intenciones de su politica exterior en el rubro del
comercio; toda posicion adoptada respecto a lo que suceda en la guerra comercial debera ser

el reflejo de ia politica exterior no sélo de la nacidn sino del bloque en su conjunto.
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1.2.2 TLCAN y ALCA y la guerra cconémico comercial.

A partir de 1989, George Bush se percatd de la necesidad de construir * un nuevo orden
mundial ", diferente al impuesto por la Guerra Fria que va se desvanecia; cste orden debia
contemplar de manera universal la apertura, la globalizacion, ¢l protagonismo del sector
privado y la democracia pluralista. La politica exterior desde entonces consisuria en gencrar
las condiciones de un mercado abierto mundial. en la imposicién de sus intereses propios a
otros paises. * Bajo ¢] disfraz de la "globalizacion™. la politica comercial estadounidense
presionaba a los demds paises a la ‘apertura’ en anto que manienia mecanismos
ncoproteccionistas contra determinados productos extranjeros.”'® Debia por lo tanto

propiciar el escenario o teatro de guerra: el libre mercado al amparo de la globalizacidn.

Y es aqui donde ilacion de ideas y eonceptos tedricos se encarnan en hechos realcs; este es
el paso de la teoria 2 la praxis. Efectivamente e] TLCAN o North American Free Tradc
Agreement - NAFTA - junto con el Area de Libre Comercio de las Américas - ALCA - son
la aplicacién factual de Ia tictica y estrategia de los EE.UU. que perienecen y guardan
estrecha relacién con un tipo de politica mayor: la de la lucba por el poder usando a la

guerra econdmico comercial como su instrumento subordinado.

TLCAN
El Tratado de Libre Comercio de América del Norie ¢s un instrumento que perienece

generalmente a dos tipos de politica:

1) a la politica econémica adoptada por las partes contractuales que adoptan a éste como
instrumento parte de un modelo econdmico cuya finalidad. como fa mayoria de los modelos.
es la de lograr el bicnestar de sus habitantes, donde sus repercusiones deberdn ser visibles al

interior de la zona comercial;

2) v a la politica exterior de las mismas partes en la cual emergen las obligaciones asumidas

a cumplir entre las naciones miembros y por otre lado la actitud que como bloque tendran

** Boersner, Demetnio. “Relaciones intemacionales de Aménca Latina™ Ed Nueva Sociedad Quinta edicidn, 1996 P 260
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para con el resto del mundo; aqui sus repercusiones scran visibles fuera de las fronteras

nacionales respecio a la posicidn de otras naciones.

Sin embargo es preciso que hagamos una diferenciacion seméntica del concepto de politica,
porque si bien las dos acepciones anteriores responden a su connotacién de ~ conjunto de
decisiones que definen conductas y establecen metas v cursos de accion. asi como las

109

medidas en su cumplimiento . la gue consideramos mayor a estas dos y a la cual

pericnecen 5 la que corresponde a la connotaciéon de la ciencia del poder.

El TLC es la politica exterior misma, que debera servir de contrapeso o contra - respugsta de
los EE.UU.. el organizador del TLC, al peso e imporiancia cada vez mayor de las economias
del Sudeste Asidgiico por un lado, cuya parvada de g,ansos”'J ha demostrado tener una
capacidad de crecimiento y logrado superavits ejemplares antes de sus crisis y, por otro
lado, de las economias de la Unidon Europea, que cuenta con su ambicioso proyecto de
unificacion con la moneda unica del euro; en fin, el TLC es la tictica a usar e¢n la guecrra
comercial que se caracteriza por un alto nivel de competencia ( duelo } en el comercio
internacional: es una atianza estratégica para aminorar las posibilidades de poder de éstos,

ahora los nuevos rivales historicos de los Estados Unidos.

La ventaja que deben aprovechar los EE.UU. es la influencia mundial que aun conserva su
moneda como instrumento de intercambio. medida de valor y medio de pago; no debe
perder el alcance de su moneda que hasta ahora tiene en © Ameérica, desde Alaska hasta la
Ticrra del Fuego. al igual gue gran parte de Africa. los paises arabes, India v bucna parte de

China "'

""Herniandez- Vela Salgado, Edmundo. op. eit. p. 603
" “Durante los ahos noventa, los asidlicos pusieron de moda la smagen de 1a formacion en vuele de una parvada Je gansos para explicar la
influencia que wvo ¢l éxitg econdmico nipdn en la region asiduca de! Pacifico De acuerdo con csa imagen, Japon. el primcer pais astduco en
haber zicanzado y superado en muchos dominios a los palses industnalizados de Occidente, hubria servido de eiemplo v puia a las nuevas
economias industrnalizades de Corea del Sur, Tarwan, Hong Kong y Singapur, éstas mas tarde habrian sido ¢muladas par las de Malasia,
Tailandia, indoncsia v Filipinas, finalmente 1a Repobiica Popular China, Viemnam, e inclisive, 1a India y Paksstan se babrian umido al grupo de
paises scguidores del ¢yemplo japonés™ Revista hMercado de Valores. Macional Financiera. Encro 2001 Ramirez Bomlla, Juan José. Asia del
Pacifico, Regionalisme v Globalizacion Ver pp. 21-22, Dhspanibie en hiip Swwaw, nafin fub.meo] terarnentas/PE_ARCADO&Ne] pdi

V! Muy Especial Saiazar, Carlos ~ Los tres grandes Las economias mas importantes del mundo ™ No. 20 p 33



Debe evitar pérdidas frente al avance del euro o el yen. ya quc éste seria un buen parametro
para delinear las conquistas de cada bloque; sin embargo mas ain que {a cantidad de paises

en su alcance debe considerarse la cantidad de dinero que en ellos se intercambia.

En un principio se divisé en el TLCAN el instrumento que ** permitiria crear ¢l mercado
regional mds grande del mundo, con valor de 6 bitlones de délares y mas de 350 millones de

. T}
consumidores

que aunque repercutirian las diferencias estructurales y de niveles de
desarrollo de los miembros - principalmente México - | la intencidn de la politica extenor de
los EE.UU. era clara: la expansion de sus mercados hacia la zona de libre comercio y fuera
de ella en su pape! del mas importante alentador del comercio internacional y poseedor de la
mayor cantidad de capital y fondos para la inversion, cuyos flujos son propios a la

formacidn de bloques.

Los ejércitos en esta guerra comercial, en el marco del TLC, serian los productores, los
transportistas, ios comerciantes, los trabajadores v prestadores de servicios cuyo papel debe
contemplar la alta calificacién y eficiencia para poder competir en el extranjero; sin
embargo un papel importante lo constituyen las cmpresas transnacionales (ETN) que
fortalecen al sector privado, aportan grandes entradas de divisas obtenidas en los mercados
forancos y representan lal vez los entes mas fortalecidos para captar mercados penerando
nichos propios de venta directa o de exportacion; son las ETN utilizables en las tacticas de
penetracién comercial v fnanciera compitiendo con las de otras potencias (comunicaciones,
informatica, automotriz, financieros, etc.) mejorando sus respectivos elemenios vitales:

capital, tecnologia y mano de obra barata.

Los Estados Unidos debe crear necesidades en los mercados enemigos, por lo que debe
planear que sus ETN comercialicen en el exterior producios de alta solisticacién sin dejar de
invertit en proyectos de innovacion tecnologica y cientifica para que a través de dichas
empresas apoye la estrategia exportadora, que es la mejor arma cn esta guerra y para que se
genere un mercado cada vez mavor de paises o de empresas que requieran de sus productos

v/o servicios con la iinalidad de obtener un mayor margen de influencia.

" Comercio Exterior Laper Wilafane, Victor. * La integracién econdmica del pacifico el reto de Aménca del Norte ™ Dicrernbre de 1993, N°®
12 p 1145
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Esta situacién de apertura de mercados desvanece la posibilidad de defensa de algunos
sectores de las economias contrarias por el adelgazamiento de la participacion del estado,
que al disminuir el proteccionismo podria propiciar el ataque de los EE.UU. en aquellos

sectores que se conoce de antemano puede desplazar a los competidores.

El TLC debe lograr reemplazar las imporiaciones de los paises ajenos al acuerdo con
productos propios de la regién para constituirse como un solo cucrpo, una sola entidad
contra otras; de lograr tal conformacidén y una mayor autosuficiencia relativa la Unién

Europea ( U. E. ) y Jap6n deberan temer:

a) el aumento de las barreras comerciales extemas del TLCAN y

b) que EE.UU. cada vez esté mas seguro de su posicion y que se muestre mas agresivo
unilateralmente en sus relaciones con otros paises con el poder de establecer nuevas reglas
convenientes.

) La alta competitividad de las empresas norteamericanas, una vez alcanzado cierto

desarrollo de eficiencia como bloque.

Naturalmente que para lograr esto deberd obtener ventajas significativas en la ardua
competencia que le ofrecen ambas partes: un euro que amenaza con desplazar al dolar junto
con un mercado comun en expansion hacia la Europa del este por un lado y la alta
competitividad de los asidticos con la segunda economia del mundo y con un gran poderio

en lo tecnolégico, cientifico y manufacturero.

En esta guerra comercial EE.UU. confrontaria a la U. E. en sus niveles de proteccion
agropecuaria; Japon y los EE.UU. compaginarian para que la U. E. les abra su mercado sin
enfatizar su aislamiento europeo: por otro lade la U. E. y los EE.UU. tratarian de presionar a

Japén de que abandone su posicion unilateral comercial regional y abra sus mercados.

Asi los Estados Unidos, lider del TLC debera fomentar la cohesién en mucho para poder

lograr la competitividad de su bloque en esta guerra porque para que lo logre debera
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resolver diferencias estructurales basicas que podrian entorpecer el llegar a los puntos

mencionados anteriormente:

1) México cuenta con mano de obra muy barala y sin calificacidn, tradicionalmente
campesina u obrera, los EE.UU. tienen trabajadores altamente calificados para producir
bienes de capital ¢ infraestructura avanzada; Canadd prescnta menos diferencias
estructurales a nivel general.

2) Las economias son altamente dispares: mientras en los EE.UU. el PIB de 1997 fue de 7,
827 billones (cuadro 4), México solo alcanzd los 720 billones en el mismo afio: es decir una

(. : !
economia més de diez veces mayor.'"?

3) La competitividad de las empresas ain dista mucho de la igualdad y tendrdn que pasar

muchos afios para equilibrar las ganancias y ventajas entre las partes contratantes.

4) El grado de dependencia de México hacia los EE.UU. es mayor que ¢l de Canada, por lo
que México deberd comenzar a invertir en proyectos que lo lleven a producir bienes de
capital que produzcan sus propios bienes de capital, para lo cual EE.UU. tendria que hacer
una transferencia de tecnologia para generar tales condiciones, lo que francamente se ve
dificil, pero que debera hacerle al menos si quiere un bloque unificado y mas uniformado
capaz de hacer frente en la guerra comercial.

5) La apertura comercial de México es mayor que la de los EE.UU. por lo que el desartollo
de los productos mexicanos atn es ftenado y con ellos la capacidad exportadora del vecino

del sur.

Tendran que pulir 0 aminorar estas diferencias estructurales para conforrnar un bloque
menos dispar capaz de hacer frente a una Unidn Europea unificada, y desarrollada y a una
Cuenca del Pacifico tenaz y altamenle exportadora formada potencialmenie con las
economias de los NICS o NIEs ( Newly Industrializing Economies ) : Corea del Sur,
Taiwan, Hong Kong y Singapur.

M Siatistical abstract, op. ¢it, p. 1363,
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ALCA
R. Reagan, J. Bush v W. Clinton han entendido la importancia de un acucrdo de libre
comercio con el resto de América. En efecto, la Politica Exterior de Bush representd la

continuidad de 1a de Reagan porque:

1y Impulsé las tendencias a crear relaciones econdmicas internacionales basados en
mercados abiertos para gencrar el nuevo mercado mundial

2) Intentd consolidar un sistema econdmico internacional floreciente en el cual las fuerzas
del mercado, y no los gobiemos, determinen las condiciones en que se debe suscitar la

competencia

Desde la Iniciativa Para las Américas ( IPA ) o también llamada * Iniciativa Empresa para
las Américas ” ( IEA ) propuesta por Bush el 27 de junio de 1990, éste se convirtié tal vez
en ¢l proyecto mdis ambicioso que los EE.UU. ha tenido para con el resto de América:
generar una zona de libre comercio desde Alaska hasta la Tierra de Fuego, de trato justo,
que promueva los flujos de capital, reduzca la carga de la deuda, apoyando los cambios
democraticos y consolidar los avances hacia los mercados libres y economias abiertas en

todo el continente.

Entonces se dejo la concepcién militar de ver a América Latina como un problema de

seguridad para verlo como un socio comercial potencial.

Las prioridades hacia AL se refieren al mecjoramiento de las economias a través del
comercio y a las inversiones; la colaboracion continental para afrontar riesgos comunes
(narcotrafico, proliferacién de armas no convencionales, migracién hacta EE.UU,, deterioro
ambiental; consolidacién de la democracia; defensa basica; servicio de la deuda y derechos

humanos).
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Esta integracién total de las Américas deberd revitalizar y dinamizar a sus socios
comerciales por los intercses compartidos en ¢l fortalecimiento de un solo bloque comercial

esla nueva etapa global.

El primer resultado de esta iniciativa fue la firma del Tratado de Libre Comercio de
América del Norte iniciando los compromisos de liberalizacién comercial de los EE.UU. |
Canadd y México, sin embargo en la cumbre de las Ameéricas cclebrada en Miami en
diciembre de 1994, se establecid, a través de la Declaracion y el Plan de Accién de la
Cumbre, el afio 2005 como limite para alcanzar la finalidad buscada: el establecimiento de
una zona real de libre comercio en teda América, con base en la cual “ se plantearia la
convergencia pradual y negociada de! TLCAN, ALADI, Mercosur, Comunidad Andina,
Mercado Comin Centroamericano, Caricom, asi como los acuerdos bilaterales de cobertura

amplia |14

Este proyecto no es otra cosa mas gque la busqueda persistente, nada nueva de los EE.UU.,,
de consolidar su hegemonia en materia de bienes y servicios, propiedad intelectual,
inversiones de capital, industrias altamente tecnificadas. Es la ambicién de crear un solo
frente hacia los diferentes focos de poder geoeconémicos: Europa hacia el Atlantico y Japon

y sus tigres hacia el Pacifico.

De tener éxito la integracion comercial en el continente americano, se generaria el mercado
mds grande del mundo con una poblacion de 700 millones de personas y con un PIB
combinado de casi 7 billones de délares ( equivalente al 14% de 1a poblacion mundial y al
31 % de la riqueza mundial ) generando los recursos que pondrian a la defensiva a la Union

Europea y a Japc‘)n.”s

La politica exterior de los E. U. A. hacia Latinoamérica debera por lo tanto deshacerse de su
paradoja que consiste en que ha exigido y promovido la apertura de los mercados

latinoamericanos para lograr un flujo de exportaciones nortcamericanas hacia América

"““Comercio Exteriar, Vol. 49, Ne. 11, noviembre 1999, Lerman Alperstein,. Aida. * Mercosur, Estados Unidos y el ALCA™ Departamenta de
Proguccion Econdmica, UAM - Xochimilce.
13 Wer: Saborio, S. "Reto a la Apentura: Libre Comercio en las Américas”. México. McGrow Hill Interemericana de México, 1994, pt2,

125



Latina pero manteniendo de facto una actitud proteccionista a las exportaciones ajenas a su

pais. Bien argumentaba Paul Valéry que ‘el poder sin el abuso pierde su encanto’.

Finalmente, con esta iniciativa los EE.UU. asume la responsabilidad de la seguridad
hemisférica en todos los sentidos, lo que exige de los paises latinoamericanos la voluntad de
aceptar dicho liderazgo. Los EE.UU. impondrén su voluntad, su influencia y su autoridad y

asi su potencialidad, aspectos finalmente buscados en la misma guerra comercial.

La importancia de! Area de Libre Comercio de las Américas radica en que su cxpansién
tiene una connotacidn geopolitica y geoecondmica: extenderse en {o econdémico, Ninanciero,
politico ¢ ideoldgico para contrarrestar el peso de Europa Occidental y de Asia a través de
su zona natural de influencia: finalmente EE.ULL. insiste en que América debe ser para ellos

y por ellos.
4.3 Bases e instrumentos de su politica exterior.

Antes encargarse de los asuntos econdémicos de fleno, los EE.UU. debieron resolver los
pendientes politicos primero durante esta transicion dentro de los roles priontarios de la
politica exterior. Demetrio Boersner plantea los aspectos de naturaleza politica que entonces

los EE.UU. debian atender:

“ La polencia norteamericana jugd un rol activo { a través de la ONU que volvio a servirle
de foro idoneo } en ¢l ‘manejo’ de los grandes procesos de transformacion a partir de 1990:
la disolucion de la URSS, la desintegracion de Yugoslavia, la decisién de extender el
‘paraguas’ de la OTAN hacia el Este para amparar a los paises liberados de la anterior
hegemonia soviética; el abandono por Rusia de su posicién estratégica militante en el

. . P . . ., 116
Oriente Medio y su aceptacion de la hegemonia norteamericana en esa region”

Una vez parantizando lo politico, podia atender lo econdémico y los asuntos exteriores

refacionados con este rubro.

' Boersner, Demetrio. op. cit. P. 259,
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Si bien el concepio de politica exterior involucra un conjunto de politicas, decisiones vy
acciones coherentes con una doctrina forjada historicamente con la que cada Estado define
su conducta con cursos de accion dirigidos al cumplimiento de un objetivo, y que dicho
objetivo responde también a la coyuntura internacional, entonces podemos deducir que a
partir de la posguerra fria la politica exterior estadounidense se ha abocado a propiciar todas
las condiciones para formar el escenario del comercio intemmacional libre bajo su influencia
actuando con el uso de un instrumento clasico de toda politica exterior y clisico en la

historia propia de los Estados Unidos: la guerra, no hay cambio.

Como hemos podido observar, la actitud de los Estados Unidos de Norteamérica frente al
resto del mundo ha demostrado la capacidad de adaptabilidad que tiene de acuerdo a las
coyuniuras que se le van presentando. La guerra econdmica comercial es una muestra de
esto; en este tipo de guerra vuelve a buscar el poder que antafio, en la guerra bélica, también
busco, obtuvo y que hoy busca a través de las alianzas comerciales conformadas en bloques
econdmicos. Su guerra la establece aprovechando todos sus recursos productives,
cientificos, tecnoldgicos y financieros para competir contra las potencias que emergicron
compensando €] vacio de poder que dejo la URSS, pero con potencialidades econdmicas
mas que nucleares o armamentistas. Esta forma de ejercer su politica exterior responde a la
nueva forma de hacer la guerra en el inicio del nuevo siglo y milenio. La politica exterior
recurre de nuevo a la guerra pero esta vez comercial, sin dejar de estar ésta al servicio de la

politica.

Las decisiones v acciones coherentes propias de la politica exterior responden a la doctrina
de la manutencién y expansién hegemonica y del poder; no hay cambios en la sustancia o

esencia, sino en las formas de llevarse a cabo.

Al igual que en la guerra bélica, el origen de la guerra econémico - comercial se encuentra
en el objetivo politico que la mantiene viva: la hegemonia, pero ahora sobre los mercados,
con el consumo como bandera para generar la riqueza, principio y fin del capitalismo

exacerbado.
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l.a guerra comercial rebasa las simples hmitaciones de la competencia ccondmica para
derivar finalmente en un objetivo politico mayor: la permanencia en el tronc con una
moneda eje, de alcance geoecondmicamente estratégico, con sus capitales invertidos por
todo el globo y promulgando la ideologia de que el bicnestar vendra a través del comercio.
La diferencia en la complejidad de esta puerra es que ahora son tres potencias a nivel
general con las que debe lidiar por la supremacia: Japon, la Unién Furopea y fos EE.UU,,
con la posible participacién de China y una Rusia recuperada y acoplada para la guerra en

términos de mercado.

Como las bases de la politica exterior de EE. UU. en la guerra comercial se observan:

Liberacién comercial, regional y mundial.

La promulgacién de fa disminucion de barreras arancelarias y no arancelarias con el
objetivo de facilitar la penetracion de sus ejércitos capitalistas.

Establecer plazos fijos para la disminucion a tasa cero de aranceles y consolidar sin
problema la apertura de las fronteras comerciales, sin  restriccion a sus conguistas
mercadolégicas.

Garantizar la proteccion de elementos en los que se sabe competitivo y heredero de grandes
regalias: la proteccién a la propiedad intelectual, por ¢jemplo.

La expansidn de los servicios y bienes de alta tecnologia para producir ¢n lugares de mano
de obra barata con los cuales palea costos y genera un ahorro gigantesco a largo plazo.
Condicionar los beneficios del libre comercio a aquellos que quieren ser parte de un
acuerdo, obligandolos a reducir el papel participativo del estado en la economia y a abrir sus
fronteras.

La promulgacién de sociedades abiertas en lo econémico y en lo politico que den la
bienvenida a la democracia al estilo norteamericano.

La expansion a través de la bisqueda de zonas de influencia econdmica con pleno gjercicio
de su poder capital.

Solicitar a los competidores que disminuyan su proteccionismo para inseriarse en sus

propios territorios.
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Mantenerse como lider.'"

Como sus instrumentos :

l.a guerra comercial como instrumento subordinado a la politica, especilicamente a la
politica exterior, para obtener sus fines de expansion comercial.

21 dolar estadounidense como divisa mundial.

Las instituciones que adminisiran los hilos del poder monetario, financiero y comercial: el
FMIL, el BM, la OMC, el G7,

Los acuerdos comerciales: el TLC, el ALCA.

Sus riquezas ya sea como factor de inversién para la produccion de bicnes y servicios o

como factor de presion al condicionar sus préstamos.

IEste tipo de politica ya ha colmado la resistencia de los prupos que defienden a los pobres,
de los sindicatos y de las organizaciones no gubernamentales, entre 0kros grupos,
precisamente por la polarizacion de las clases sociales que este capitalismo ha traido: los
resultados de la globalizacidn han sido criticados severamente por la poblacion; y aunque
en una reunion de Praga, el director gerente del Banco Mundial Hort Kohler y del titular del
FM], James Wolfensohn, hayan mostrado preocupacién por dichas manifestaciones, estos
seguirdn haciendo “lo correcto, to que debe ser” en favor de su sistema; preferirdn reprimir,
ser temidos que ser amados por que sus razones, que concuerdan con los del gigante de
Norteamérica, son las del poder, v éste seguramente no tiene la intencién de preocuparse por
estas manifestaciones humanitarias, aunque seguramentc enconirard el modo de legitimarlas

y justificarlas posteriormente en nombre de la “ igualdad, bienestar y demoeracia™.

17 Asi lo manifestd e] propio secretario de Estado, Warren Chriswpher, al establecer Las metas de Ja potitica exterior de E. U. para 1995, enuna
conlercneia de prensa celebrada cf 20 de diciembre de 1994, En Hemdndez ~ Vela, op. cit. p. 609.
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CONCLUSIONES

1.a importancia en el 4mbito cientifico de este trabajo radica en que proponemos una opcién
explicativa del acontecer diario y de la actual coyuntura internacional basados en una
revision histérica y tebrica, que muestrn, clara y precisamente, que los acontecimientos
actuales son parte de una adapiacion de las prioridades de la politica exierior de los
gobiemos. Los Cstados Unidos ofrccen {a posibilidad de la repeticion del fendmeno en su
historia, para su comprobacién objetiva, recurriendo a uno de los instrumentos clisicos de

su politica exterior, pero adaptindolo a las circunstancias actuales: la guerra.

Con la intencién de haber vinculado teorla con practica, nos referimos desde un principio y
en todo momento a la existencia de diversos factores que han intervenido en el
desenvolvimiento v la transformacién real de la politica exterior de los Estados Unidos.
Primeramente el poder, como un factor fundamental que se desprende de las finalidades
puras de otro factor igualmente importante: la politica, es buscado, mantenido y ejercido
desde los lineamientos de 1a politica exterior, es el que da origen a los diversos conflictos
sucedidos a lo fargo de su historia como nacion y que derivaba casi inevitablernente en la

guerra, tarmbién entendida como una manifestacion del conflicto mismo.

Debimos haber entendido tedricamente al poder, al conflicto, 2 la politica y a la politica
exterior en el capitulo uno para entonces analizar como funcionaron estos elementos en el
pasado dentro del marco de las intenciones de una potencia mundial y posteriormente
interpretar cdmo funcionan esos mismos factores hoy en dia con un dinamismo de la
realidad intemnacional muy diferente at de hace dos siglos, cuando los Estados Unidos

nacian como nacion.

Un rescate de Jas principales ideas de pensadores y estudiosos de la guerra debit colaborar
también para entender un tanio acerca de la naturaleza de la misma y sus elementos, para
percibir la perspectiva bélica del imperio norteamericano, para analizar de rnanera mads
transparente los acomtecimientos de guerras pasadas y finalmente para entender su

adaptabitidad a términos y dimensiones de cardcter econémico comercial.
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Asi cs posible realizar la analogia en cl segundo apanado y encontrar a las alianzas, los
ejércitos, las armas, el espionaje, las cipulas de decision general, los estados débiles y
poderosos, Ia batalla y su campo, la estrategia, la tActica, la victoria, la derrota, el ataque, la
defensa y la guerra en general con un matiz propiamente econdémico — comercial en un
intento de interpretacién de la realidad internacional con una herramienta explicativa y

analitica: la teoria dc la guerra clasica.

Entonces es visible la adaptabilidad de dicha teoria & tiempos actuales en funcion de las
circunstancias historicas existentes en el entorno intemacional, que hoy por hoy explica los
procederes de los estados en términos de asociacién comercial en los mercados

internacionales situados en zonas geograficas continentalmente comunes.

De esta manera, ambos tipos de guerra -la clisica y [a comercial- son manifestados en la
politica exterior de los Estados Unidos en etapas historicas diferentes, haciéndose evidente
la capacidad de adaptabilidad de la teoria de la guerra en funcién de las circunstancias

coyunturales de cada época.

Tal y como se muestra en el capitulo tercero, los Estados Unidos buscaron la consolidacion
de su hegemonia a través de la expansion territorial, la expansién ideolégica y el
fortalecimiento armamentista, todo ello no podria haber sucedido sin haber recurrido al
empleo de 1a fuerza, a las armas, al sometimiento de voluntades contrarias ¥ naturalmente a
la guerra. Sin embargo, en ¢l capitulo cuario constatamos que conforme la historia del
Gltimo cuarto de siglo se iba escribiendo, la importancia de esos elementos —expansion
ideoldgica, territorial y crecimiento armamentista- jba disminuyendo pars comenzar a
centrir 2 atencién en otra accion que, como se vislumbra, serd Ja garantia de la posesidn
del poder y el mantenimiento de las posturas hegemaonicas, esta accion es el aseguramiento
y la conformacion de bloques comerciales con la intencién de controlar los mercados

mundiales, donde la acumulacion de capitales es prioritaria.
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Hoy en dia el mundo se ve amenazado de manera importante por factores no militares
como el efecto invernadero v la crisis de los refugiados (f1SS. Instituto Intemacional de
Estudios Fstratégicos, mayo 2001), los desafios de los nuevos gobiernos ahora difieren a
{os de sus predecesores, en un ambiente globalizado y sin [ronteras, sin mds opcidn que la
integracién econémica o el aislacionismo que conlleva al rezago. La reduccion en los
gastos militares, el surgimiento de otras amcnazas a ia estabilidad mundial de carécier no
bélico vy la prioridad de los gobiemos por os aspectos comerciales vienen en perjuicio del

factor militar que antes prevalecia en las relaciones internacionales del siglo XX.

Por otro lado y respecto a fa guerra econdmica comercial, podemos concluir, basados en la
experiencia historica de los Fstados Unidos de Norteamérica y en la administracion y

ejercicio de su politica exterior a partir de su independenciz, que:

a) La guerra econémica - comercial conserva los fines para los cuales existe la guerra
como tal, es decir, que {a forma en cémo se manifiesta no la modifica en su bisica razon de
ser. Acotando conceptuatmente, la guerra econdmico - comercial es un acte de fuerza, no
fisica, sino de factores econdmicos potenciales de un Estado para imponer la voluntad
propia. Aqui la voluntad se impone a través de la imposicion de su moneda, sus productos,
sus empresas, sus capilales y su sislema, con la finalidad Gltima de ganar la competencia -
que es 1a esencia del duelo- desplazando y/o destruyendo al enemigo para obtener el poder
de regular tos mercados y por ende el poder sobre el comercio mundial: que al final se

manifiesta en e} aumemo de la riqueza.

Los EEUU. tuvieron la capacidad de adaptarse a las nuevas formas de obtener la
hegemonia sin el uso de las armas de fuego, de adaptarse de acuerdo a la coyuntura que se
fe presentd y, adicionatmente, supieron entender su papel para comenzar a generar todas las
condiciones para sostenerse como digno hegemon a través de fas alianzas y conformacién
de bloques econémicos comerciales donde su liderazgo es indiscutido y para los cuales
aprovecha sus recursos productives, tecnoldgicos, financieros y humanos para garantizar su

zoma de influencia y para entablar ia guerra comertial contra Japon y la Unidn Europea, que



como vimos en sus indicadores econdmicos, son los dignos rivales de los norteamericanos,

administradores de {a economia nimere uno det mundo.

b) El poder es la consianie en cualquiers de las puerras - la bélica y la econdmica -. La
actuai politica exterior de los EE.UU. responde a la nueva forma de hacer la guerra, basada
cn el esquemna de bloques comerciales, caracteristica del nueve sigio y milenio; su politica
exterior recurre de nuevo a la guerra para obtener el poder, pero esta vez la puerra es

comercial, que se subordina a los lineamientos generales de la politica.

El ¢je de lz politica exterior de los Estados Unidos de Norteamérica se ha encontrado, en
los dltimos aflos, en la economia v en el comercio. La conformacidn  de bloques
comercisles en América es la pgarantia de supervivencia para los EE.UU. en téminos de
extensidn de influencia y hegemonia. Consolidando esta area de libre comercio logra un
reforzamientd interno y establece el conwrol en su drea de influencia tradicional. Su interés
va no radica en la consolidacién de un 4rea ideoldgica sino eccondmica, y por cso recurre a
la guerra econdmica-comercial; por lo que debera asegurar antes del aiio 2005 las
negociaciones y acuerdos que garanticen la marcha optima del ALCA y asi hacer frente a
dichos enemigos continentales, mis por razones hegemdnicas que por llegar a acuerdos

altruistas con sus vecinos americanos,

c) Y por iltimo, la guerra econdmica - comercial existe. es real v se presta para su
anafisis. E! desarroilo del hombre fo ha llevado hasta esias nuevas dimensiones de
guerrear a través del comercio sin fronteras, sin H{mites mis que el planeta mismo, sin
leyes ni moral; esta guerra demanda su propio anglisis y estudio a través del disefio de su

propio cuerpo tedrico, es devir, demanda su propia atencion.

Se necesita de la ampliacidén conceptual del wérmino guerra a su acepcién econdmico -
comercial y el respectivo desarrollo de su teoria en forma y fondo para contar con upa
opcion e instrumento de interpretacion de los hechos. de fos hombres y de sus

interrelaciones en el campo de las ciencias sociales o humanas a nivel intemacional.
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Sea pues éste un intento por colaborar en la explicacion de los fendmenos internacionales
recordando que se considera clasica cualquicr cosa que sobrevive al tiempo (Habermas),
por lo que la guerra y la blsqueda por el poder pueden ser considerados clisicos en la
historia del ser humano; que la guerra es natural al hombre y que ninguna generacion le
escapa (Ibn Khaldun} y por ende cada tiempo y generacion tiene sus propias formas
poculiares de guerra y su propia teoria de la guerra { Clausewitz), siendo ia ccondmico-
comercial una forma de guerra de auestro tiempo gue exige su propia teoria, guema en la
que siempre se impondra ei dominio del poderio mayor (Sigmund Freud)} en términos

€CONOMICos.

1.a guerra econémico — comercial es también parte de la politica internacional que es una
lucha por el poder (Morgenthau) y es también el resultado de todo lo que el hombre ha
hecho a través de su historia; su desenvolvimiento fo ha llevado a este tipo de guerra porgue

lo que somos hoy, io somos, como producio de ia historia (Hegel).
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