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REFORMA Y ADICION A LA LEY SOBRE EL 
CONTRATO DE SEGURO, PARA INCLUIR , 
UN CAPITULO ESPECIAL SOBRE EL 
SEGURO DE CREDITO. 

ENGLISH VERSION. 

The principal Idea, is the author's Proposal about the 
modifications to current Mexican Law: "Ley Sohre el 
Contrato de Seguro" to include an specific Chapter 
about the Credit Insurance; because in today's rules 
there is no clear regulation about this kind of 
insurance. 

This legal investigation was written in six chapters: 
In chapter one, a background of this subject is 
covered, including historical relevant data. 

In chapters two and three, the author describes the 
origin, evolutions and current operation of credit 
insurance. 

In chapter four, presents the legal aspects involved 
in this kind of insurance in Mexico. 

The author's proposal is sustained in the chapter five, 
including 15 articles, which should be adopted by the 
current Mexican law. 

The last chapter presents the benefits of this credit 
insurance for the International trade operations and 
propose it, like a tool to protect such trading 
practices. 

Finally this work ends with the author's general 
conclutions and recommendations. 
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INTRODUCCION 

Dos afios despues de que el Presidente Jose Lopez 

Portillo nacionalizara la Banca, y fuera esta decision una de 

las mas controvertidas en la historia de! sistema Financiero 

Mexicano; en ese entonces, como todos recordamos, el 

entomo economico y financiero que teniamos era de crisis, 

derivado principalmente de un endeudamiento excesivo para 

financiar el llamado "boom" petrolero de inicio de los 

ochentas y el consecuente circulo vicioso "inflacion

devaluacion". 

En esa epoca era recurrente la quiebra de empresas con 

el perjuicio a los acreedores que quedaban en estado de 

indefensi6n; por ello, las empresas de productos y servicios 

se vieron en la necesidad de buscar un mecanismo para 

desplazar el riesgo de sus cuentas por cobrar y el Seguro de 

Credito vino a garantizar a los exportadores y compafiias sus 

ventas, lo cual me parecio muy interesante, sin embargo, 

debido a que eramos una economia cerrada y dabamos los 

primeros pasos para abrimos al comercio mundial, no se 



contaba con una regulaci6n especifica para la operaci6n de 

este seguro, a diferencia de otros que la ley claramente 

nonnaba. 

Siendo el suscrito estudiante de la carrera de derecho, 

en el afio de 1984 tuve la oportunidad de colaborar en la 

(mica Aseguradora que operaba el ramo de Credito en nuestro 

pais, (Compafiia Mexicana de Seguros de Credito, S.A.) por 

lo cual el tema que abordaremos, me es familiar y me causa 

profundo interes; Hoy a distancia veo que este Seguro es 

utilizado · con mas frecuencia en Mexico, a pesar de que 

continua sin estar regulado especificamente por la ley. 

Por ello, resulta necesario que la Ley Sobre el Contrato 

de Seguro, incluya al Seguro de Credito en un capitulo 

especial, de! mismo modo que hace con los demas Seguros 

que se encuentran especificados en esta Ley. 

Lo anterior resulta indispensable, porque no es posible 

contar con la actual legislaci6n, sin que el tipo juridico 

especial que hoy se conoce como Seguro de Credito, se 



regule y contemple con normas minimas de operaci6n; dado 

que las disposiciones generales que dentro de! marco legal se 

mencionan, solo enuncian a este seguro como ramo, aunado a 

que si existe mayor difusi6n de este, Ia sociedad se sentiria 

con mas certidumbre y protegida al utilizarlo, debido a que 

estaria regulado por la ley y traeria mas confianza al 

asegurado para que lo compre. 

Como complemento, puedo afirmar que al estar 

regulado este seguro, podra ser una herramienta mas para el 

comercio exterior, ya que hoy en dia el Seguro de Credito, 

coadyuva al proteger las ventas a Credito en exportaciones, y 

aprovechando la apertura comercial que hoy caracteriza a Ios 

paises en desarrollo, haciendose indispensable vender al 

exterior sin tantas complicaciones; por Io que al incluir este 

seguro en un capitulo especial le estaremos dando Ia difusi6n 

y Ia regulaci6n que por Ley necesita para su marco legal en 

nuestro pais. 

Debo recordar al Iector que el tema de Seguros es hoy 

en dia, una figura que en cuanto a Iiteratura juridica no existe 

la suficiente para que el estudioso jurisconsulto, pueda 



obtener los criterios y sobre todo la bibliografia que tanto se · 

necesita para una investigaci6n como Ia que pretendo llevar a 

cabo a traves de este documento. 

El Seguro de Credito en Mexico se establece mediante 

el decreto de Ley que el Presidente Lazaro Cardenas, 

promulg6 el 29 de diciembre de 1934, para dar vida a la Ley . 

General de Instituciones y Sociedades Mutualistas; en esta 

legislaci6n, se encuentra plasmado el ramo de Credito dentro 

de Ios Seguros de dafios y a diferencia de otros ramos, donde 

la Ley sobre el Contrato de Seguro especifica Ia operaci6n de 

la mayoria de estos, curiosamente el de Credito, se le olvid6 

al Iegislador. Por eso, sin hacer especulaciones de Ia epoca, 

hay que recordar que el credito no era lo suficientemente 

estudiado para legislarlo - me refiero en materia de 

Seguros- ya que no fue, sino hasta que se difunde con 

mayor fuerza a traves de la Compafiia Mexicana de Seguros 

de Credito, S.A. (COMESEC) en 1970, como (mica empresa 

para operar en ese ramo y desarrollando su actividad con 

gran exito, logra que se difundiera como una herramienta 

mas de protecci6n a las operaciones de compra- venta a 

plazos o Credito. 



Considerando que el sector asegurador y los diferentes 

ramos han sido los que se han desarrollado con mayor 

rapidez en virtud de la competencia tan agresiva; el ramo de 

Credito, ha sido olvidado por las compafiias de seguros 

quienes se han concentrado por los grandes ramos de seguros 

como los de vida, de gastos medicos mayores, de incendio o 

todo riesgo entre otros, y hoy merece el de credito su digna 

posici6n en la Ley Sobre el Contrato de Seguro, ya que 

ademas como herramienta para la exportaci6n, ofrece una 

garantia de venta a los exportadores mexicanos para fomentar 

el comercio intemacional que tanto beneficiara a nuestro pais 

en estos nuevos cambios que estamos viviendo en este marco 

de la globalizaci6n dentro de! concierto de las naciones. 

Por lo anterior, es preciso reformar y adicionar Ia ley de 

la materia, a fin de regularizar el faltante que armonice la 

operaci6n de! Seguro de Credito en nuestro pais. 

La investigaci6n que este autor hace, nos llevara por el 

camino de! conocimiento mas profundo sobre una altemativa 

que ayude al desarrollo econ6mico -me refiero al Seguro de 

Credito- y sobre todo al comercio, que a lo largo de Ia 



historia nos ha demostrado que es el vinculo mas adecuado 

con el proceso evolutivo de la tecnologia y el constante 

movimiento de la humanidad para poder superar sus 

necesidades. Pasaremos por el gran acervo hist6rico desde 

China, Babilonia hasta la epoca actual. 

Por eso el hombre modemo en su instinto de segmr 

creando el conocimiento que es su fuente de inspiraci6n hacia 

lo desconocido, logra como el arte, desarrollar un lenguaje 

que sirva para la comunicaci6n entre la humanidad para saber 

el c6mo, de las experiencias de la vida, que sin lugar a dudas 

es el valor mas incalculable que el hombre tendra hacia la 

etemidad. En la investigaci6n que me complace presentar, 

encontraremos tambien, como opera este Seguro tan especial 

junto al marco legal que en Mexico tiene hasta hoy, en 

comparaci6n con el de Europa, hacienda un proyecto de 

capitulado que permita al Poder legislativo en el Congreso de 

la Union aprobar la reforma y adici6n que he desarrollado, 

tomando en cuenta que como herramienta de difusi6n para 

fomentar el comercio exterior representa poner en orden y 

actualizar la norma que el seguro de credito debe tener. Los 

invito a que. me acompafien a esta grata experiencia de 

conocer para compartir. 
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Semblanza Historica de los Seguros. 
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1.0. Semblanza Historica de los Seguros.-

Las generaciones que nos precedieron duermen bajo el 
polvo de los siglos, y con las aportaciones y errores que nos 
heredaron, debemos de recordar su grandeza para retomar las 
experiencias vividas y tomar su genialidad para entender el 
presente y el futuro venidero. Por ello, gracias a los libros, 
que son radiografia hist6rica de la vida antigua, podemos hoy 
en dia encontrar los antecedentes que buscamos pero, muy 
pocos son los investigadores de! tema que han ahondado para 
buscar antecedentes remotos, sabre lo que hoy podriamos 
conocer como los seguros. 

Para iniciar, voy a remitirme a lo que menciona el 
diccionario enciclopedico ilustrado de "Selecciones de! 
Reader's Digest" dice en su tomo XI, al sefialar que la 
palabra "seguro" proviene de! latin "seciirus" o sea cierto 
libre o verdadero, cubierto o libre de todo dafio, peligro o 
riesgo 1• Por eso se dice juridicamente hablando, que es un 
Contrato por virtud de! cual una persona juridica -
denominada Aseguradora -, se obliga a resarcir perdidas o 
dafios a otra persona que los pudiera haber sufrido. 

Dada la diversidad de criterios sabre los antecedentes 
mas remotos encontramos, que los "Seguros maritimos", se 
desarrollaron con mayor intensidad en la edad media, sabre 
todo porque el comercio siendo la actividad preponderante en 
esa epoca, los grandes comerciantes tenian que transportar 
sus mercancias por mar y los traslados como eran en barcos 
por el Mediterraneo, se desarroll6 esta protecci6n, 

1 .Es importante mencionar al lector que la infonnaci6n obtenida del Gr<!,n Diccionario 
EnciclopCdico Ilustrado de Selecciones del Reader's Digest, solo habla de! origen latin de la 
palabra seguro, y no otorga una definici6n como tal. 
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aproximadamente en el afio 1400, en lo que se conoce hoy 
como Inglaterra. 

Para algunas enciclopedias las cuales son poco 
conocedoras a fondo de los conceptos que en ocasiones se 
consultan, ta! y como es el ejemplo sobre el tema de seguros, 
las mismas se confunden con los seguros en general y con los 
seguros sociales, dos conceptos, uno vteJo y otro 
contemporaneo. 

Para muestra clara de! segundo, es lo siguiente: "En 
materia legal, las !eyes que regulan a los Seguros Sociales, 
estos son impartidos por el estado, y las norrnas sobre 
inspecci6n de las empresas de Seguros surgen del derecho 
publico".2 Por eso me permito aclarar que me ocupare solo 
del primer tema: El Seguro. 

Por lo anterior, me resulta necesario exponer la 
siguiente informaci6n: "El Segura naci6 con el comercio ya 
que al !levar a. cabo esta actividad mediante la 
transportaci6n de las mercaderias, las mismas eran motivo 
de exposici6n de peligros como hundimiento, piraterias, robo 
ocasionando grandes perdidas tanto materiales como 
humanas creando la necesidad entre los fropios 
comerciantes de unirse a traves de mutualidades ... " de ahi 
que nuestra ley llame a las aseguradoras tambien, sociedades 
mutualistas. 

lQue es Mutualidad? Muy simple, esta palabra derivada 
del latin "Mutuos" significa que es igual al ser mutuo en 
calidad o condici6n que se hacen dos o mas personas 
reciprocamente, y en el caso de mutualidad, su objeto es 

2 .- Infonnaci6n obtenida de\ Diccionario Enciclopedico Bruguera, en el cual solo se refiere a las 
scg~ros sociales y no a los seguros en general. 
3 SANCHEZ FLORES, Octavio Guil!enno de Jestis, "La lnslituci6n def Seguro en Mb:ico'', Ed. 
Pornia, Mexico, 2000. p.1 
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hacer frente a los riesgos amenazantes que seg(m los 
supuestos especificados se pudieran darse entre los miembros 
adheridos a esta actividad. 

Dicho e otras palabras la mutualidad radica en el 
procedimiento seiialado, por un reconocido experto: 
" ... consiste en repartir entre un gran numero de personas 
expuestas a un riesgo de la misma especie, las perdidas o 
danos que sufririan las pocos para quienes se realicen."4 

Todo esto nos enseiia, que los Seguros practicamente el 
hombre los ha desarrollado, al modo que se le ha ido 
presentando sus necesidades en la vida, y segun las 
circunstancias que la historia lo ha solicitado, recordemos 
que desde el derecho romano la propiedad, era un valor y 
derecho real, y este valor en la compraventa, representaba 
que su propiedad deberfa protegerse de riesgos ocasionados 
por imprevistos, lo que vendrfa a ser hoy los Seguros. 

Vamos a conocer lo que se sabe brevemente de los 
Seguros por regiones o pafses, en el devenir de la historia. 

1.1. Antecedentes Historicos.-

El deseo de seguridad, es inherente al ser humano, por 
eso desde su origen, el hombre siente la necesidad de estar 
seguro en el medio en el que vive, y en donde se 
desenvuelve. 

El hombre en sus inicios sufre las consecuencias de 
situaciones climaticas y meteorologicas adversas, de ataques 
de animales y otros mismos hombres, buscando por lo tanto, 

~ RUIZ RUEDA. Luis."£/ Conlrato de Segura", Ed. Pornia, Mexico, 1978. p.5. 
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diversas formas de protecci6n, que van desde la integraci6n 
de tribus y grupos que se auto protegen, hasta la creaci6n de 
viviendas lacustres ~ aldeas prehist6ricas que se instalaban en 
lagos- que le aislan de ciertos peligros. Es un periodo en el 
que se necesita ante todo de protecci6n personal. 

Esta epoca se remonta a la mas lejana antigiiedad. Asi, 
nuestros antepasados en su constante busqueda de seguridad 
y defensa comun, optaron por vivir en cuevas y cambiar de 
actividad, de la caceria a la agricultura y ganaderia. 

Mas adelante, en una etapa relativamente avanzada, el 
hombre comprueba que hay circunstancias en las que puede 
perder parte, o la totalidad de sus bienes, observa asimismo 
que para desarrollar sus actividades comerciales, ha de buscar 
algun tipo de protecci6n econ6mica frente a tales 
circunstancias. 

Entonces con diferentes circunstancias y diversas 
formas, incluso algunas de ellas curiosas por ser novedosas, 
aparece la idea de! seguro. Una de las culturas que realmente 
necesito desarrollar ciertas protecciones para sus habitantes, 
fue la China. 

1.1.1. China.-

Una de las actividades importantes para la cultura 
oriental China, era sin duda la mercante, por eso los 
comerciantes Chinos que se aventuraban a transportar sus 
mercancias en endebles embarcaciones que descendian por 
las corrientes de los grandes rios, entre ellos, el "Yang tse 
kiang" conocido coma el rio azul, que desemboca en el mar 
de China o el famoso "Huang-Ho" o rio amarillo; y para 
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evitar la ruina de algunos de ellos, las disponian de ta! modo 
que cada barca solo contuviera una parte de mercaderias de 
cada comerciante, o sea, no ponian todo su riesgo en un. solo 
vtaJe. 

De una manera muy rudimentaria estaban aplicando 
uno de los principios basicos de! Seguro la dispersion de! 
nesgo. 

1.1.2. El Medio Oriente, Egipto, Babilonia, 
Hammurabi y su codigo.-

Para ubicar la geografia de! medio oriente, hay que 
decir que es una region situada en el suroeste de Asia y el 
noreste de Africa. Alude colectivamente a Egipto, Iran, Irak, 
Israel, J ordania, Kuwait, Libano, Arabia Saudita, entre otros. 

En esta region, vamos a sefialar como fuente al Talmud, 
que es el libro santo religioso de los Judios o hebreos, que 
contiene las ensefianzas de los antiguos doctores de la ley, y 
que menciona a los primeros rabinos de Palestina y Babilonia 
(200-500 d.c.) en cuyas discusiones, conservan las 
tradiciones judias recopiladas, en el cual se menciona que los 
conductores de asnos se obligaban a proporcionar otro asno, 
al que lo hubiese perdido por muerte, huida, robo o 
destruccion por animales salvajes. Tambien el Talmud 
menciona que aquellos sin culpa perdieron un navio, tenian 
derecho a obtener otro por cuenta comun de los marineros.5 

.s QUINTANA ADRIANO, Elvia Arcelia, "Cincuenta Aiios de Ra1ii Cervantes Ahumada". Ed. 
Facultad de Derecho de la UNAM, Mexico 1991. p. 333. "El Segura de Credito de Exportaci6n en 
Mexico, Naturaleza Juridica del Contrato. 

Piigina 6 



Sin duda, este antecedente de medio oriente es 
importante por su naturaleza y por la region. 

Para hablar de Egipto, los mercaderes arabes hacian 
algo parecido a los chinos, ya que para cruzar el desierto y 
parajes inh6spitos, distribuian sus bienes en varias caravanas, 
dentro de la misma caravana, en distintos camellos, evitando 
con ello que se vieran afectadas sus pertenencias por un 
suceso u perdida. 

No es coincidencia que los egipcios fueran tan astutos, 
sino que la necesidad de proteger sus pertenencias era ya 
imprescindible, ya que al haber sufrido varias perdidas, 
tuvieron que actuar en consecuencia Como podemos 
observar, el ser humano se ha asociado para hacer frente a los 
riesgos que ha tenido y se van presentando; Otro antecedente 
lo describe un papiro egipcio, donde se habla de la Caja de 
Ayuda Mutua, constituida por los trabajadores que 
construyeron las piramides, aproximadamente 4500 aftos 
antes de nuestra era. 

Esta caja de ayuda mutua, serviria para solventar los 
riesgos de los propios agremiados, para sufragar su 
manutenci6n de por vida en caso de quedar imposibilitado 
para trabajar. 

En Babilonia, sin tener documentos que lo avalen, se 
podria considerar que los Seguros, ya se practicaban ahi, 
hacia el afto 4000 a 3000 antes de Cristo, bajo la figura de 
Prestamo a la Gruesa.6 Como lo mencionare mas adelante. 

6 Al remontarse al autor a una bllsqueda hist6rica para obtener informaci6n sobre· el particular solo 
la Enciclopedia de MCxico, en su Torno II, nos aporta la menci6n sabre el antecedente de! 
prestamo a la gruesa. 
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Recordemos que Babilonia (de! acadio Bdb-ilim o 
Babilu, 'puerta de Dios'), es una de las ciudades mas 
importantes de la antigiiedad, cuya localizaci6n esta hoy en 
dia marcada por una amplia zona de ruinas al este de! Rio 
Eufrates, a 90 kil6metros al sur de Bagdad, en Irak. 

Babilonia fue la capital del Imperio babil6nico durante 
los milenios II y I a.C. En la antigiiedad, la ciudad se 
beneficiaba de su posici6n en la importante ruta comercial 
por via terrestre que conectaba el golfo Persico y el 
Mediterraneo. 

Algunos investigadores mencionan como antecedente a 
Babilonia, de ahi que se diga que: "Para las historiadores 
buscan sus primeros trazos en Babilonia, hacia el ano 3000 
a.c. en que, en el comercio maritimo, se practic6 el prestamo 
a la gruesa, par el cual las comerciantes trataron de evitar el 
riesgo de dano, o perdida en la mercancia transportada. "7 

Babilonia se menciona por primera vez en documentos 
de finales del III milenio a.C. Hacia el 2200 a.C. cuando el 
amorreo Sumu-Abum fund6 alli una dinastia. Esta dinastia 
alcanz6 su apogeo con el famoso Rey Hammurabi.8 

Para el rey Hammurabi ( siglo XVIII a.C.), rey de 
Babilonia, fue el gobemante mas importante de la primera 
dinastia de Babilonia. No pueden ofrecerse fechas exactas de 
su vida y su reinado, aunque la denominada cronologia media 
establece su reinado desde aproximadamente el 1792 hasta el 
1750 a.C. Aument6 su Imperio hacia el norte desde el golfo 
7 ACOSTA ROMERO, Miguel, "Derecho Bancario". Ed. Porn'ia, Mexico 1986, p 729. 

spara encontrar esta infonnaci6n, buscamos antecedentes en el tema de 
"Babilonia(ciudad)" en la Enciclopedia Microsoft- Encarta. En la cual tambien se 
menciona por supuesto al famoso rey Hammurabi que se caracteriza en el media legal por 
ser su c6digo el primer ordenamiento como ta! en la historia. 
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Persico, a lo largo de los valles de los rios Tigris y Eufrates, y 
hacia el oeste hasta las costas de! mar Mediterraneo. 

Despues de consolidar sus adquisiciones bajo un 
gobiemo central en la ciudad de Babilonia, puso todas sus 
energias en la protecci6n de sus fronteras y en el fomento de 
la prosperidad intema de! Imperio. Durante su largo reinado 
supervis6 personalmente la navegaci6n, el riego, la 
agricultura, la recaudaci6n de impuestos y la construcci6n de 
templos y otros edificios. Aunque fue un lider militar y un 
gran administrador, los abogados de todos los tiempos lo 
recordamos por el ser el creador de la codificaci6n de las 
!eyes que regian la vida Babilonia, conocida como C6digo de 
Hammurabi.9 

El mas antiguo de todos los ordenamientos legates que 
se conoce en la historia es si dudas el Codigo de 
Hammurabi, compilaci6n de !eyes y edictos auspiciada por 
Hammurabi; una copia del mismo, esculpida en un bloque de 
piedra negra de dos metros de alto, fue encontrada por un 
equipo de arque6logos franceses en Susa, Irak, en el inviemo 
de 1901-1902. Cabe sefialar que el bloque, roto en tres 
pedazos, ha sido restaurado y se encuentra hoy dia en el 
Museo de! Louvre de Paris, y para los que apreciamos el 
derecho, y hemos conocido el museo, sin lugar a dudas es 
una visita obligada ver este antecedente legal. 

El origen divino del Derecho escrito se representa en la 
piedra por un bajorrelieve en el que el rey aparece recibiendo 
el c6digo de! dios Sol, Shamash ( o Samas), divinidad 

<ipara los abogados en el mundo, el hecho de que el c6digo de "Hammurabi," sea el 
antecedente mas remoto, significa que en la antigiledad las legislaciones vendrian a ser el 
marco legal para vivir en sociedad desde antes de la aparici6n de Cristo. Esta infonnaci6n 
foe obtenida de la Enciclopedia Microsoft- Encarta. 
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asociada en la tradici6n local con la idea de justicia. El 
C6digo esta compuesto por columnas horizontales en 
escritura cuneiforme: 16 columnas en el anverso y 28 en el 
reverso. El texto comienza con un pr6logo que explica los 
cultos religiosos de Babilonia y Asiria. Mas que un c6digo en 
el estricto sentido, parece que los 28 paragrafos de que consta 
el C6digo de Hammurabi componen una serie de enmiendas 
al Derecho comun de Babilonia. 

El citado c6digo comienza con una guia de 
procedimientos legales, imposici6n de penas por acusaciones 
injustificadas, falso testimonio y errores judiciales. A 
continuaci6n se recogen disposiciones sobre el derecho de 
propiedad, prestamos, dep6sitos, deudas, propiedad 
domestica y derechos familiares. Los articulos sobre dafios 
personales indican que ya en aquellos tiempos existian penas 
por practica medica incorrecta, asi como por dafios causados 
por negligencia en actividades diversas. 10 

De lo que plantea concretamente Hammurabi para 
nuestro tema, es que de la protecci6n a los dafios o de 
propiedad se derive a traves de en un Prestamo a la Gruesa. 
El cual mas adelante se entendera con mayor profundidad. 

1.1.3. Europa.-

El v1eJo continente, es el marco de la antigiiedad que 
desarrolla con gran beneficio el tema de los seguros, dentro 
de la region Europea se deriva un avance extraordinario, 

iocuando el "C6digo de Hammurabi, habla de dafios personales no es sobre la materia de 
seguros sino por el caso de que existiera una mala curaci6n realizada por alglln medico 
que dejara mal al paciente. Datos obtenidos de la " Enciclopedia Microsoft· Encarta. 
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gracias al comercio como todos hemos visto en lo que se ha 
investigado hasta ahora. De ahi que los paises lhµnados o 
clasificados en este continente, para este estudio, en lo 
individual hayan dado sus aportaciones al tema de la 
siguiente manera: 

1.1.3.1. Grecia.-

Si alguna civilizaci6n fue distinguida por su evoluci6n 
en conocimiento y cultura, fue la Griega, en relaci6n con los 
seguros, tambien la historia nos remonta que en el siglo IV 
antes de esta era, existia en Grecia la modalidad de que si la 
propiedad empeiiada como garantia, quedaba daiiada o 
perdida en la aventura, el prestamo a la gruesa, -que mas 
adelante mencionaremos- se cancelaba y solo se cobraba el 
• , 11 mteres . 

La ciudad mas grande e importante es Atenas, la 
capital, en la antigua Grecia, se dice que surgi6 el primer 
mercado de Seguros, ya que se tenia un sistema de 
informaci6n propio, del que se beneficiaban los banqueros y 
comerciantes, que obtenian los datos que necesitaban sobre 
los mercados mas atractivos, puertos mas Seguros, capitanes 
y barcos mas confiables asi como cualquier informaci6n 
semejante.l 2 

11 Causa gran interes que la mayoria de las obras de bibliografia altema, como la Enciclopedia de 
Mexico, refiera el prestamo a la gruesa, coma el antecedente de los seguros, debe de ser porque 
representa Jos elementos caracteristicos que validad al seguro de nuestros dias. 

111nfonnaci6n encontrada en la " Enciclopedia Microsoft- Encarta, en la cual ademas 
menciona, que Jos seguros eran para la sociedad griega, una garantla de protecci6n a su 
propiedad .. 
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Por otra parte, con respecto al Seguro de personas las 
sectas religiosas recababan de sus devotos, aportaciones 
mensuales que garantizaban al suscriptor un funeral acorde a 
sus ritos y en algunos casos fondos inmediatos que servian 
para aliviar las necesidades de sus sobrevivientes. Algunas 
sectas otorgaban tambien prestamos a sus miembros bajo 
ciertas circunstancias. Lo cual resulta similar a los prestamos 
que se conceden bajo las p6lizas actuales del Seguro de vida. 
Estas practicas Griegas fueron adoptadas por los Romanos 
que con el transcurso del tiempo las fueron perfeccionando. 

1.1.3.2. Roma.-

En la antigua Roma se ongmaron las sociedades 
Collegia Tenuiorum, que pagaban un funeral, o 
indemnizaci6n por mucrte a los deudos cuando ocurria la 
muerte de algunos de sus miembros. 

Se dice que estas asociaciones, !es entregaban a los 
beneficiarios de los muertos una cantidad de dinero que se 
llamaba Funeraticum, mismo que salia de las aportaciones de 
entrada al clan, o de las aportaciones mensuales que tenian 
que dar los agremiados. Un sistema interesante que hoy en 
dia podria ser el Seguro de ultimas gastos, pago de Funeral o 
el seguro de vida. 

En el sistema de derecho Romano se encuentran normas 
aplicables al comercio y por ende a la protecci6n de derechos 
que podriamos decir, " eon el nombre de Nuticum foenus, se 
regulaba el prestamo a la gruesa, es decir aquel cuya 
exigibi/idad esta condicionada por el feliz retorno de un 

' l . fi 'd. ,,J 3 navw y en e se convzenen un uerte re 110. 

13 MANTILLA MOLINA, Roberto L, "DerechoMercantil", Ed. Pomia, Mexico, 1992. p. 4 
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Respecto al avance que se dio en esa epoca, 
encontramos, que despues de! imperio romano aparecen las 
Guildas medioevales, "bajo la forma de instituciones de 
asistencia, las que se caracterizaban porque las primas no 
est a ban en relaci6n con las prestaciones ofrecidas "14

• 

Dado que el comercio maritimo se consolida en el 
periodo sefialado, por la prohibici6n de! famoso Prestamo a 
la Gruesa coma lo dije anteriormente, por derecho can6nico, 
a principios de! siglo XIII, por el Papa Gregorio IX, que 
consider6 que este prestamo implicaba usura. Y por eso 
"Para sustituirlo se reemplaz6 el desembolso inmediato de 
una cantidad de dinero, par la indemnizaci6n que debia 
recibir el propietario de/ buque en el caso de que produjeran 
danos ". 15 

Por lo que respecta a esta forma mutualista, el Seguro, 
por asi llamarlo, estuvo de una forma I imitada a las 
necesidades de los particulares, (por ejemplo, gastos 
funerarios) y la transferencia de] riesgo en el mercado 
maritimo que ya vimos, pero coma dice el autor de la obra 
"Los Seguros Privados, Manual de Derecho": .. "Mas tarde el 
Segura se extiende a otros riesgos, de! incendio al transporte 
terrestre, sob re la vida y ahora en su Jase actual cub re casi 
I . I I b " 16 as rzesgos que amenazan a 1am re. 

La mayor adopci6n romana fue la organizac1on de 
sociedades de entierros por muerte, lo que mencione en 
parrafos anteriores; El Collegia Tenuiorum fue fundado 

1~ ITZIGSOHN DE FISCHUAN, Maria E. "Seguros", dentro de la "EnciclopediuJurfdica 
Omeba", Ed. Bibliogrilfica Argentina, T. XXV, Buenos Aires,. S/f., p. 322. 
15 ide1n. p. 322. 
16 DONA TL Antigono, "Los Seguros Privado.\·, Alanual de Derecho", Ed. Librerfa Bosch. 
Barcelona, 1960. p. 9. 
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durante el gran lmperio Romano, por artesanos y actores de 
la epoca. 

Otro importante tema fue el de Collegia Millitium, el 
cual concedia pensiones a los miembros que se incapacitaran 
a causa de las heridas sufridas en batalla, otorgando 
pensiones de Retiro a quienes llegaran a su limite de edad 
militar y proporcionando una cantidad a las viudas y 
huerfanos, cuando el militar maria en combate. 

Los romanos desarrollaron tambien una tabla de 
valoraci6n de anualidades, que tomaba en cuenta la edad y la 
esperanza de vida del individuo miembro del Collegia. 

Durante la Roma imperial, Domitus Ulpiano, compil6 
una estadistica de mortalidad, que consideraba el promedio 
de muertes anuales, de acuerdo a la edad de las personas. 

Independientemente a lo anterior, en el que se 
vislumbra los antecedentes de los seguros, cabe mencionar 
que: " .. El mismo texto de Cicer6n, que suele invocarse para 
probar el supuesto menosprecio de! comercio, muestra que 
no existia sino con relaci6n al que se practicaba en pequena 
escala"; 17 

Es por eso que para efectos del derecho mercantil, la 
sociedad Romana, no le puso mucho interes en desarrollar 
Jiteratura sabre el comercio. No obstante, a su gran influencia 
en general. 

1.1.3.2.1. Ley Rhodas.-

17 MANTILLA MOLINA. Op. Cit. pp. 4 y 5. 
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Para hablar de esta Ley es importante mencionar que el 
maestro Jorge Barrera Graf, establece que el desarrollo del 
comercio marftimo dio como resultado que se expidieran 
algunas leyes de naturaleza mercantil, sefialando que una de 
las primeras que se dio en materia de Seguros fue la "Lex 
Rhodia de Jactu, de la Isla de Rhodas" 18 

Aun que su nombre se deriva de la famosa isla de 
Rhodas en Grecia, vale la pena comentar queen dicho pueblo 
se legisl6 referente al comercio marftimo, alcanzando tal 
perfecci6n dicha ley, que el emperador Romano Antonino, 
declar6": .. Que asi como a el le correspondfa el lmperio 
sobre la tierra, a la ley Rhodia incumbia el del mar .. " 19 

En dicha ley se incluye el reparto proporcional de las 
perdidas sufridas entre los interesados a traves de un viaje 
maritimo. Par eso la fey Rodia, def siglo IX A.C. obligaba a 
las mercaderes a ayudar a aquellos que se vieran afectados 

' d I 20 en sus mercancws, urante e trasporte. 

1.1.3.3. Edad Media.-

Para ubicar la epoca vamos a decir que este termino 
utilizado como Edad media, es para referirse a un periodo de 
la historia europea que transcurri6 desde la desintegraci6n 
del Imperio romano de Occidente, en el siglo V, hasta el siglo 
XV. La investigaci6n actual tiende, no obstante, a reconocer 
este periodo como uno mas de los que constituyen la 

lH BARRERA GRAF, Jorge, "Tratado de Derecho Mercantil", Ed. Porrlla, Vol. I, MCxico, 1957, 
p.51, en SANCHEZ FLORES, Octavio Guillermo de Jeslls, "la Instituci6n de/ Segura en 
A1r}xico". Op. Cit, p .. 3. 
19 MANTILLA MOLINA, Op. Cit. p. 4. 
'° ACOSTA ROMERO, Op. Cit. p.730. 
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evoluci6n hist6rica europea, con sus propios procesos criticos 
y de desarrollo en materia legislativa. 

Eri la edad media las sociedades mutualistas, adem:is 
de practicar la caridad y de sepultar a los muertos, tenian 
establecidos fondos de auxilio para sus socios. 

Debido a que esta parte de la historia es ta! extensa, 
quiero hacer una reflexion para el lector, en cuanto al derecho 
mercantil, se dejan bases suficientes para crear los 
ordenamientos que sirvieron de base para la futura 
organizaci6n de! comercio; sin embargo vale la pena saber lo 
relacionado a las Guildas las cuales predominaban, que eran 
asociaciones gremiales de ayuda mutua en caso de lncendio o 
naufragio. 

Se dice que en Alemania, Dinamarca e Inglaterra 
nacieron ahi las Guildas; protegiendo en casos de robo, 
incendio y muerte de ganado. Como antecedente directo de 
Seguros se encontr6 a la caja contra incendios de 
"Schleswing Holstein". 

El maestro Briseno Ruiz, en su obra sobre la seguridad 
social, afirma sobre los Gremios y las Guildas y dice que "En 
las ciudades de origen germano, aparecen las guildas, 
asociaciones de defensa y asistencia. Las Comidas en comun 
con participaci6n de los pobres, propias de una fraternidad; 
La asistencia mutua en caso de enferrnedades, la solidaridad 
defensiva de los cofrades ante agresiones, fueron sus normas 
tipicas."21 Es por eso que estas organizaciones eran de ayuda 
mutua. 

11 BRISENO RUIZ, Alberto, ''Derecho ,Hexicano de /os Seguros Social es", Ed. Har!a., Mexico, 
1997, p.50. 
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Otra organizaci6n, era el gremio, pero se deriva de la 
confluencia de los Collegia que los romanos desarrollaron y 
que ya mencionamos en el tema de Roma. Pero tambien de la 
influencia de la Guilda germanica, fue la que llevo a la guilda 
a ser mas fuerte como organizaci6n. Para reafirmar lo 
anterior se dice: "Los gremios de comerciantes establecieron 
tribunales encargados de dirimir controversias entre sus 
agremiados sin · fas formalidades de! procedimiento y sin 
aplicar, las normas def derecho comun, sino las usos y 
costumbres de las mercaderes ". 22 

1.1.3.3.1. Italia.-

En esta parte hablaremos de! prestamo a la gruesa, 
logrando buscar algunos libros me encontre con la obra de 
Isaac Halperin, quicn fue Juez de la Camara de Apelaci6n de 
Buenos Aires, editando el libro Contrato de Seguro, en el 
afio de 1964, ahi pude observar su comentario sobre el origen 
de! Seguro, este Jurista dice: "El Segura naci6 en las 
ciudades italianas de! medioevo. Su aparici6n bajo la Jonna 
de un prestama gratuito y, luego sabre todo, de venta par un 
precio a pagarse si la cosa no llegaba a destino, se debi6 
fundamentalmente a la prohibici6n par Gregorio IX, en 
1234, de! interes en el prestama a la gruesa"23_ 

El muy importante que el antecedente al Seguro sea el 
"prestamo a la gruesa", o sea el medio de desplazar hacia 
otros el riesgo de perdida o dafio inherente al comercio 
maritimo. En Genova, en el afio de 134 7, se tiene noticia que 
se elabor6 la primera p6liza; en este contrato no se sefiala 

"MANTILLA MOLINA, Op. Cit. p.5 
23 HEMARD, J., "Thi?orie el Practique des Assurances Terrestres", Paris, 1924. # 85, p.11. en 
HALPERIN, Isaac, "Conlrato de Segura", Ed. Depalma, Argentina, 1964, p. l. 
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prima ni se habla de Segura como tal; asi como tampoco se 
hace referencia especifica a los riesgos de navegaci6n, esto se 
debe a que, en esa epoca las leyes dogales prohibian la 
comercializaci6n de contratos de Segura por considerarlos 
atentatorios al bien comun. Sin embargo, en ese documento 
se resalta el espiritu del aseguramiento en el que por un 
riesgo previsible del que puede significar una perdida 
econ6mica, una parte se compromete a indemnizar a la otra 
mediante una entrega determinada de dinero. Tai y como se 
estipula en los contratos actuales de Segura. 

Es importante sefialar tambien, en Genova se dio la 
prim era cobertura en coaseguro24

, en 13 70, es decir 23 afios 
despues de la primera p6liza. El gran concilio de Venecia en 
1468, dict6 un c6digo de Reglas para el Segura de transporte 
maritimo, muy similar a los modernos procedimientos de 
suscripci6n. Las primeras p6Iizas eran suscritas por los 
primeros mercadercs de lombardia, provincia italiana. 

1.1.3.3.2. Espana.-

A mediados del siglo XIII habia en la Espana cristiana 
dos grandes nucleos politicos: en la zona occidental los 
reinos de Castilla y Le6n, unificados desde el afio 1230, y en 
la oriental el bloque integrado por el reino de Aragon y el 
condado de Barcelona. 

De ahi que la sociedad, tradicionalmente integrada por 
clerigos, caballeros y campesinos, se diversificara con la 
aparici6n, desde el siglo XI, de la burguesia urbana. En esta 

1
~ Coaseguro : " Se da este nombre a la concurrencia de dos o mas co1npafiias ascguradoras en la 

cobertura de un mismo riesgo de tal manera que exista una dispersi6n del riesgo o distribuci6n de! 
riesgo." Martinez Gil, Jose de Jeslls. Manual Te6rico y Practico de Seguros. Mexico D.F. Ed. 
Pornia. 1995. pp. 81. 
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clase social, los ricos tratarian de que sus pertenencias fueran 
el patrimonio de sus descendientes, de ahi que Ios 
trabajadores buscaren proteccion en sus lugares de trabajo 
para los casos de que alguno de ellos se incapacitara, entre 
los demas apoyaran con un monto ahorrado a la familia de! 
incapaz. Una especie de mutualidad, misma que en Europa se 
daria con mayor frecuencia. 

Asimismo se difundio en el siglo XIII en Ia peninsula el 
derecho romano, como se comprueba en las Siete Partidas, la 
magna obra juridica de! rey castellano-leones Alfonso X. Se 
dice que ahi regulaba parcialmente la proteccion para casos 
imprevistos sabre las mercaderias en transito; dentro de la 
division de las cosas de! citado ordenamiento. 

1.1.3.3.2.1. Las Siete Partidas. 

Las Siete Partidas, nombre por el que es mas conocido 
el Libra del Fuero de las Leyes, y que proviene de su division 
en siete partes fundamental es de Derecho ( de la Iglesia; 
politico, de! reino y de la guerra; sabre las cosas, procesal y 
organizacion judicial; de familia y relaciones de vasallaje; de 
obligaciones; de sucesi6n y penal). Atribuido al rey de 
Castilla y Le6n Alfonso X el Sabio y considerado como la 
compilaci6n de legislaci6n bajo medieval mas importante de! 
mundo, de ella se conservan mas de un centenar de 
manuscritos de finales de! siglo XIII. 

El C6digo fue efectivamente redactado por la 
cancilleria de Alfonso X, bajo su supervision directa, entre 
I 256 y I 265. Garcia Gallo y otros lo consideran obra 
posterior a la muerte de! rey en 1290. Con relaci6n a los 
seguros coma refundici6n y ampliaci6n de copistas 
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an6nimos, se discute su objeto, y mientras para unos es una 
monumental manera de protecci6n, para otros es solo un 
antecedente como el prestamo a la gruesa en caso de que las 
mercancias no llegaren a su destino por lo que no se 
menciona todavia el nombre de seguro. 

1.1.3.3.2.2. Comercio de Hispania y Ordenanzas. 

En el siglo XV la Corona de Castilla se recuper6 de la 
depresi6n de los dos siglos anteriores. Hubo un activo 
comercio de exportaci6n en la zona cantabrica, basicamente 
de lanas con destino a Flandes. Tambien la zona de Sevilla, 
animada por los hombres de negocios genoveses, gozaba de 
un gran dinamismo econ6mico. En ese siglo alcanzaron fama 
internacional las ferias de Medina del Campo. En la Corona 
de Aragon, por el contrario, el siglo XV fue negativo, sobre 
todo en el ambito del comercio mediterraneo. 

Debido a esta gran movilizaci6n comercial y su 
incremento en las ventas a otras regiones, el Seguro de 
protecci6n a las mercaderias se hizo indispensable para la 
evoluci6n hist6rica del comercio espafiol. 

Por lo aqui sefialado brevemente, Espana no fue la 
excepc10n legislativa, alrededor del siglo XV, se 
reglamentaron las primeras disposiciones para considerar al 
Seguro como un contrato especializado, cuyo objeto era el de 
garantizar los mayores beneficios a los contratantes y evitar 
fraudes e impedir tasas excesivas. 25 

25 Datos recopilados de la Enciclopedia de Mexico, donde existe la idea de que en Espana, se 
consolida el comercio maritimo por ser ellos quienes desarrollan un gran nllmcro de conquistas en 
America. 
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Con relacion a estos seguros, considero que eran 
colocados por lo hoy conocemos como corredores o agentes 
de Seguros, ya que en las historias de esos afios, nos remonta 
a decir que los nobles dedicados al comercio eran los 
conocedores y podian adquirir estos. 

Recordemos que los comerciantes de todas las epocas 
de la historia han jugado un papel relevante en la 
compraventa de mercancias que sin lugar a dudas es la fuente 
de riqueza de cualquier fecha remota. 

En opinion de los juristas de la epoca, la incorporacion 
de las lndias a Castilla tenia lugar por la via de accesi6n, con 
lo cual ambos territorios "se tienen y juzgan por una misma 
cosa y se gobiernan por las mismas !eyes", lo cual determina 
lo que se denomino el "trasplante del Derecho castellano a 
lndias". 

Las normas fundamentales y primeras de Derecho 
indiano fueron las capitulaciones, la primera de las cuales fue 
firmada por los Reyes Catolicos y el almirante Cristobal 
Colon el 17 de abril de 1492. Eran de dos clases, de 
descubrimiento y de poblacion, en funci6n del fin pretendido. 
Fueron muy abundantes, por razones 16gicas, durante la 
primera mitad del siglo XVI. A ellas habria que afiadir otras 
disposiciones en esta etapa inicial, como las instrucciones 
dadas por los reyes o las ordenanzas de la Casa de 

Contratacion en Sevilla, fechadas el 20 de enero de 1503.26 

La casa de la contrataci6n, fue fundada por los Reyes 
Catolicos el 20 de enero de 1503, su sede fue, hasta 171 7 ( en 
que se traslado a Cadiz), el Cuerpo de los Almirantes del 

16 La legislaci6n castellana fue cediendo terreno de una forma progresiva al Derecho indiano, si 
bien conserv6 el papel de ordenantiento juridico supletorio o subsidiario. 
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Alcazar Viejo de Sevilla. Como antecedente, cabe citar un 
organismo portugues destinado a centralizar el trafico 
mercantil y la administraci6n ultramarina: la Casa da India, 
fundada en 1499 en Lisboa. 

Se hizo necesaria que esta instituci6n que controlara y 
monopolizara todo lo relativo a las Indias, al "trato" y 
"contrato", se decia, con las nuevas tierras descubiertas. La 
Casa de Contrataci6n, que en principio intent6 monopolizar 
el comercio con las nuevas tierras, se vio desbordada por la 
rapida extension del ambito americano y pas6 a ser el 6rgano 
competente en Ia inspecci6n y control del movimiento de 
personas y mercancias, tanto en el aspecto fiscal (pago de 
impuestos), como en el tecnico (cartas de navegaci6n o 
formaci6n de pilotos). 

La enciclopedia Encarta, menciona que: "La 
reglamentaci6n de la Casa de Contrataci6n se hizo mediante 
reales ordenanzas, dictandose las primeras en I 503 y 
rectificandose y ampliandose en 1510, 1531 y 1571..27 

En las ordenanzas de 15 IO se detallaron los di versos 
libros que debian llevar los oficiales: el de asiento de salidas 
y entradas de bienes reales, el de registro de material 
destinado a las flotas, el de compras de materiales, el 
destinado a consignar los bienes de difuntos habidos en 
Indias o en las flotas, el de asiento de todas las cuentas que le 
remita el almirante y el de registro de las licencias de 
pasajeros ( que suponia una determinada regulaci6n del 
proceso de la emigraci6n espafiola a las Indias). Con el paso 
del tiempo, y a medida que el comercio con America adquiria 
mayor complejidad, surgi6 la necesidad de garantizar todos 

21 En las ordenanzas de 1503 se estableci6 la dotaci6n de tres oficiales al servicio de la Casa: el 
factor. encargado de despachar y organizar; el tesorero, que recibia mercancias y dineros; y el 
contador o escribano, cuyo cometido era llevar los libros para asentar todo lo que cl factor 
despachara y el tesorero recibiera. 
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los bienes que las embarcaciones llevaban a la Nueva 
Espana. 

Otra de las funciones fundamentales de la Casa fue el 
control y apoyo tecnico a la navegaci6n. Se cre6 el cargo de 
piloto mayor, que desempefiaron personajes tan insignes 
como America Vespucio (el primer piloto mayor, designado 
en 1508). Y se dice que quien quisiera a cruzar los oceanos 
debfa solicitar la correspondiente licencia y comprar las 
cartas de navegaci6n.28 

Para hablar de! Segura espafiol, solo comentare la 
regulaci6n que se recuerda como basica, y me refiero a la 
ordenanza de los magistrados de Barcelona, en el afio I 435, 
cuyos aspectos importantes de su contenido son: la 
prohibici6n de contratar Seguros a quienes no fueran vasallos 
de! Rey; se exige contratar el Segura solo con una maxima 
equivalente a las tres cuartas partes de! valor de la 
embarcaci6n. Y lo mas relevante Ia regulaci6n de la que para 
pagar la indemnizaci6n por perdida de] barco tenia que pasar 
cuando menos 4 meses despues de declarada la perdida. Y 
que caso que no llegara a puesto despues de seis meses. 

Concluyendo el tema de Espana y despues de haber 
analizado la historia, para efecto de los Seguros estamos 
ciertos que las cofradfas y los gremios, . se dieron como 
consecuencia de la actividad comercial y econ6mica, de ahf 
que se diga que el gremio es: "Ia corporaci6n de artesanos, el 
oficio unido y reglamentado."29 

2s Todos sabemos que Americo Vespucio, fue aquel por quien nuestro continente lleva su 
noinbre. Italiano que se traslad6 Espafi.a en 1490 e hiz6 seglln parece cuatro viajes al 
nuevo mundo, al servicio de Espaf\a o de Portugal. Rea[iz6 el primero de muchos en el 
afio 1499. 

29 BRISENO RUIZ. Op. Cit. p. 50. 
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La influencia que dio la Espana estudiada, a lo que era 
la nueva Espana hoy territorio de America, sin duda es, el 
legajo que como muchas otras cosas, nos dieron origen a 
nuestras instituciones y hoy a lo que llamamos seguros. 

Para proseguir la investigacion historica, nos 
remontaremos a pasar a comentar brevemente la region que 
desarrollo de una manera impactante la actividad 
aseguradora. 

1.1.3.3.3. Inglaterra.-

En aquella epoca el control de Bretana exigio la 
presencia de numerosas tropas romanas. La romanizacion 
solo se manifesto en algunas ciudades y en la aparicion de 
varias villas. El resto del campo mantuvo la cultura celta. Por 
obvias razones los romanos influyeron en las famosas 
"Collegias" que son el antecedente mas remoto que en 
Inglaterra se aplico en buena medida. 

La creacion del Parlamento ingles con Eduardo I (reino 
entre 1272 y 1307) restauro el control real del gobiemo. El 
antiguo consejo feudal del rey fue desarrollado hasta crearse 
un Parlamento que, en el siglo siguiente, se dividio en dos 

, L C Jo camaras, ores y omunes. 

Con Enrique VIII Ambicioso y audaz, quien (reino 
entre 1509 y 154 7) tenia un caracter totalmente opuesto al de 
su cuidadoso y rutinario padre. Fue muy apreciado por los 

30 En estas c0.maras se ventilarian los grandes debates de la historia, y hasta ahi llegaria la 
infonnaci6n de lo que mas adelante seria Lloyd's. 
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escritores humanistas, uno de los cuales, santo Tomas Moro, 
participo en su gobiemo. 31 

1.1.3.3.3.1. Papel de los Seguros.-

A partir de siglo XVI, Inglaterra se erige como Nacion 
Dominante de! comercio intemacional y por ende la funcion 
y flota marina era la reconocida por el mundo y implanta el 
Segura maritimo por primer vez y recibe el estimulo de la 
Reina Isabel I, autorizando en el afio de 1574, la creacion de 
la Camara de Seguros, para el registro de/ Seguro 
Maritimo. 

Esta reina ayudo a los rebeldes protestantes en los 
Paises Bajos espafioles y estimulo a los marinas britanicos 
para que abordaran barcos espafioles en alta mar. Sus naves 
derrotaran a la Armada Invencible en 1588 y evitaron asi la 
invasion de Inglaterra. En 1603 se completo la conquista de 
Ir Janda. 

Debido al comercio y a su inminente incremento las 
funciones de! Segura aumentaran notablemente y fue hasta 
que Sir Walter Raleigh, fie! a los intereses de la reina, 
defendio lo que seria el primer ordenamiento de Seguros 
maritimo en el mundo, ya que el fue gran conocedor de) tema 
al haber sido capitan de la armada inglesa que combatio 
contra los espafioles y de ahi su interes en la protecci6n 
maritima. 

En ese periodo "Gran parte de] desarrollo economico de 
I nglaterra fue debido al ajuste de las industrias de la nacion 

31 Nose podria haber conocido tanto sabre el tema, sin la colecci6n de Cambrige University Pres., 
Historia del Mundo Moderno, T. IV. Ed. Editorial Ram6n Sopena, Espana 1971. 
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con Ios mercados de! extranjero."32 EI eslab6n que los unia 
era el barco y el marinero. Por eso el sistema se baso 
claramente en una explotaci6n de Ia mano de obra. Del pobre 
en la naci6n Inglesa y de! negro en las indias orientales. Ya 
para ese entonces se tienen remotos comentarios de que 
existian, compafiias especialistas en Seguros. 

1.1.3.3.3.2. Lloyd's.-

Posteriormente a principios de! siglo XVIII Ios Seguros 
se desarrollaron con gran agilidad, el Seguro de vida se 
vendia ya por Ios grandes corredores de Seguros y este 
negocio de corretaje se fue difundiendo cada vez mas, pero a 
falta de locales propios, se Iocalizaba en Ios cafes, 
especialmente en el de un sefior de nombre Edward Lloyd, 
ingles interesado en el tema en Ia ciudad de Londres, donde 
se concertaban operaciones de aseguramiento en materia de 
vida, comercio y transporte maritimo solamente. 

Encontramos que la compafiia Lloyd's fue constituida 
por disposici6n de! parlamento mediante Ia "Lloyd's act.". 
Como una sociedad de Seguros donde sus miembros son 
conocidos como "Underwriters Members" o sea suscriptores. 

Desgraciadamente para esta compafiia, el gobiemo 
britanico la reconoce como ta!, hasta en afio de 1958, a pesar 
de sus inicios en siglos anteriores. 

Lloyd's de Londres al crearse en una tabema o cafe 
como lo mencione anteriormente, al ser concurrida por 

32 MOWAT, C.L. · Cambrige University Pres, "Historia de/ Mundo Moderno", T. V. Ed. Ramon 
Sopena, Espana, 1971. p.242. 
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marinas, prestamistas y comerciantes apravecho para 
"elaborar una estadistica e investigar las prababilidades de 
perdidas en los desplazamientos de riesgos de la navegaci6n, 
siendo asi el primera en calcular estas perspectivas sabre 
bases semejantes al Segura cientifico. De ahi que la Ciudad 
de Landres llego a ser el centra de los contratos de Seguras y 
en donde se expidieran las p61izas por comisionista que 
distribuian el riesgo entre grupos de comerciantes. "33 

Por lo que respecta al Segura de vida, en Landres 
alcanzo su mejor periodo, a fines de! siglo XVIII en 1774, el 
parlamento ingles pramulg6 una ley sabre el Segura de vida, 
que exigia como requisitos necesarios para la validez y 
legitimaci6n de! contrato, que el asegurado que hubiera 
otorgado su consentimiento y hubiera fijado el importe de la 
suma asegurada asi como un interes asegurable. 

La tecnica utilizada para el Segura de vida y la doctrina 
cientifica de su contenido, permiti6 que se elaboraran !eyes 
especificas para cada ramo, compiladas en el primer c6digo 
uniforme de Seguras, publicado en el afio de 1789 
obviamente en Landres. 

Por eso cabe sefialar que aun cuando se dice que La 
prirnera ernpresa de Seguros se establecio en Filadelfia en 
1721, aunque lirnitada al rarno de vida, tarnbien se tiene 
noticia que la prirnera poliza de Seguros sobre la vida se 
expidio en 1583 por la Royal Exchange de Londres, y es 
hasta las postrimerias de! siglo XVIII cuando se fijaron las 
bases de calculo para su desarrollo. 

La historia nos remonta que el incendio ocurrido en 
Londres el 2 de septiembre de I 66634

, y durante cinco dias 

n SANCHEZ FLORES, Op. Cit. p. 3. 
34 idem. Pp. 4 
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acabo con 13 mil viviendas, pnicticamente con la mitad de 
Londres; lo que movi6 al doctor Nicholas Barbon a fundar 
una negociaci6n que en 1680 se fusion6 con la "Fire Office" 
y se convirti6 asi en la primera sociedad an6nima de Seguros 
en ese ramo. Volviendo al tema de Lloyd's, Londres fue el 
mercado mas importante para suscribir cualquier tipo de 
contrato de Seguros; sus miembros, estaban muy 
familiarizados son la situaci6n econ6mica y demas 
circunstancias que condicionaban los negocios. Ademas 
gozaban de una relativa libertad respecto a la intervenci6n de! 
gobierno, lo que Jes permitia una mayor adaptaci6n de sus 
tecnicas y coberturas a las necesidades de los tiempos. 

Por eso recordemos que Lloyd's no es una compafiia 
propiamente dicha, ya que las personas que suscriben, estan 
asociadas a los sindicatos que aceptan el Seguro o reaseguro, 
y que responden hasta por el monto total del capital de cada 
miembro. Convirtiendose en una verdadera bolsa de Seguros 
y reaseguro aceptando y distribuyendo coberturas, sin 
construir en si una organizaci6n estructural de compafiia de 
Seguros. 

El reaseguro de manera informativa es "Contrato por 
virtud de! cual, la compania aseguradora toma a su cargo, 
total o parcialmente, un riesgo ya cubierto por otro o bien el 
remanente de danos que excede de la cantidad asegurada 

I ~, " 35 par a compama . 

Por lo anterior, podemos afirmar que los Seguros de 
vida, maritimo, de funeral, de incendi6 y dafios propiamente 
dicho Hegan a alcanzar su mayor impulso para sentar las 
bases de los Seguros de hoy. 

3s MARTiNEZ GIL, Jose de Jeslls, "Manual Te6rico y Prdctico de Seguros",Ed. Porn.ta, Mexico, 
1995, p 245. 
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Ahora bien, demos paso a la epoca que dara pauta a la 
investigaci6n que basa nuestro tema. 

1.1.3.3.4. Mexico.-

Para hablar de nuestros origenes, se hace indispensable 
recordar al lector la gran influencia espafiola y sobre todo la 
inercia que no solo nuestro pueblo recibi6 de! mercado 
europeo sino de Norteamerica, entendiendo esto como la base 
comercial y econ6mica que siempre se ha dado en todos los 
pueblos de! mundo. 

1.1.3.3.4.1. Periodo Precolombino.-

A pesar de que no existen referencias concretas, me 
gustaria comentar que en el periodo precolombino se dan 
varios acontecimientos dignos de distinguir, el caso es que 
nuestros antepasados, tenian organizaciones perfectamente 
establecidas como pueblos, ejemplo de ello es la Triple 
Alianza de Ios reinos indigenas de Mexico. Esta alianza se 
encontraba arraigada en el centro de! territorio, lo que hoy es 
el Valle de Mexico o Anahuac36

, y se conformaba de la 
siguiente manera: 

• El Reino Azteca, teniendo como base 
Tenochtitlan. 
• EI Reino Acolua, Radicado en Texcoco. 

36 "El nombre que al principio se dio Linicamente al valle de Mejico, por haber estado sus 
principales ciudades en isletas o en lagunas. Anahuac, quiere decir junta al agua, derivando al 
oriundo de ahf, coma Anahuatlaca o Nahuatlaca". CLAVIJERO, Francisco Javier, "Historia 
Antigua de /1-lt!jico", Ed. Imprenta de Juan R. Navarro, MCjico, 1853. p. I. 
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• El Reino Tepaneaca de Tlacopan.37 

En este periodo, se contemplan las formas de pago y 
cambio, mas tradicionales y el comercio ejecuta parte de la 
vida diaria de la epoca. Buenos productores de cacao, 
jatoquachtli -pequefios trozos de algod6n-, grano de oro y 
otros, eran lo que la region daba, y estas cosechas debian de 
protegerse con medios de pago de disefiados para ta! efecto. 

Una parte de la historia, es cuando se dio una gran 
inundaci6n en el afio de 1446, a causa de grandes lluvias, las 
cuales llevaron tanta agua a la ciudad de Tenoch, que: "no 
pudiendose contenerse dentro de su !echo, rebos6 y aneg6 en 
ta! grado la ciudad, que arruin6 algunas casas y no deja 
ninguna calzada donde se pudiese andar a pie, siendo 
necesario para todo servirse de Canoas. Moctezuma, muy 
afligido por la perdida de las cosechas y de los hogares, 
ocurri6 al Rey de Texcoco, esperando su sabiduria le 
sugiriese a/gun remedi6 y sabiamente le dijo que construyese 
un dique que calmara las aguas que estaban por venir y que 
los duenos de las cosechas compartieran su tristeza asi coma 
cuando la cosecha se daba comp/eta compartian la 
buenaventura"38 

Sabiamente el patriarca de Texcoco, Sin mencionar 
formas de Seguros, entre los que hacian la siembra y 
cooperaban para Ia cosecha, entre ellos mismos compartian el 
riesgo de que se perdia o se ganara. 

El antecedente de los siniestros, si es que asi se 
pudieran considerar en esos afios, estaban obviamente 

37 HERNANDEZ OCTAVIO, A. "Derecho Bancario Mexicano", Ed. Jus, Vol. 9, Mexico 1956, 
p. 43, en BORJA TOY AR, Miguel Angel, Tes is: "Naturaleza Jurldica de las Sociedades 
Nacionales de Crl!dilo, Como Sociedades Mercanti/es," Unitec, Mexico, 1988. p. 2 
38 CLAVIJERO, Op Cit, p. 85. 
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vinculado a los cuatro puntos cardinales, para ellos dioses: 
agua, viento, fuego y tierra. 

En el caso de agua, por las inundaciones, al viento por 
los tomados y huracanes, al fuego por los imprevistos de las 
sequias con el sol, y la tierra por los movimientos teluricos. 

Para el caso de las Lluvias, el dios de ellos era Tlaloc, 
"Esta divinidad representa el elemento Agua. Su nombre 
viene del Tlalli, tierra, y de octli, vino de maguey, llamado 
hoy pul~ue, porque las lluvias son el vino que refresca la 
tierra."3 Por eso Tlaloc, era el dios de las Lluvias y las 
tempestades. 

1.1.3.3.4.2. Periodo Colonial.-

En los siglos XVII y XVIII, para nuestro territorio antes 
de la independencia, el comercio se acentuo cada vez mas y 
sobre todo por mar obviamente proviniendo de Espana, al 
famoso puerto de La Vera Cruz. 

Se menciona que en la Nueva Espana, el monopolio 
Militar, indemnizaba a la viuda o a los hijos de! fallecido 
militar. 

Cuenta la historia, que la 1789 varios comerciantes de 
Veracruz constituyeron la primera compania de Seguros que 
hubo en Mexico, con un capital de $230 mil, cubria solo 
riesgos maritimos y tuvo una corta vida, debido a la guerra 
entre Espana e Inglaterra. 

39 CHA VERO, Alfredo, "Mexico A traves de los Siglos," Ed. Editorial Cumbre, S.A., T. I, 
Mexico, 1971. p. 99. 
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En 1802 se cre6 la Compafiia de Seguros Maritimos 
Nueva Espana, con un capital de 400 mil, que tenia el mismo 
objeto que la anterior y operaba en toda America; el grimer 
semestre de 1803 sus operaciones montaban a 740 mil. 0 

1.1.3.3.4.3. Periodo lndependiente.-

Al consumarse la independencia, en 1821, Mexico 
conserva la vigencia de la mayor parte de las !eyes para la 
Nueva Espana. Continuaron en vigor, las "Ordenanzas de! 
consulado de la Universidad de los mercaderes de la Nueva 
Espana", seg(m las cuales las empresas de Seguros, que 
llegaran a crearse deberian quedar regidas por las ordenanzas 
de Sevilla. 

No obstante lo dispuesto sobre la aplicaci6n de las 
ordenanzas de Sevilla, en la practica se aplicaron las 
ordenanzas de Bi1bao41

, como lo ratific6 un decreto de 1841 
en nuestro Pais. 

En el afio de 1854, el 16 de mayo se promulga el primer 
codigo de comercio de Mexico, mejor conocido como el 
"Codigo Lares" inspirado por su autor el ilustre don 
Teodocio Lares, donde se regula por primera la actividad 

d · · 42 asegura ora en nuestro terntono. 

En esta epoca, la de! presidente Antonio Lopez de Santa 
Ana, aparecieron dos compafiias, "La Previsora" que cubria 
solo Seguros de Incendio, y "La Bienhechora" que otorgaba 
40 Datos buscados en la Enciclopedia de Mexico, en la cual con gran puntualidad se observa la 
informaci6n de la primera compafHa de seguros en America. 

~
1 Es1as ordenanzas fueron publicadas y mandadas a ejecutar par cedula de 2 de Diciembre de 

1737, yen el\as se utiliz6 el tennino de Reaseguro por primera Vez. 
~~DEPINA VARA, Rafael, "Derecho Mercantil Mexicano", Ed. Porrlla, Mexico, 1957, p.8. 
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Seguros de Vida. Ambas bajo la modalidad de empresas 
Mutualistas. 

En la ultima decada del siglo XIX se vendian Seguros 
sabre vida, principalmente dos compafiias nacionales: La 
Mexicana y La Fraternal, y siete Norteamericanas; contra 
incendios, 14 agencias de compamas extranjeras, 
principalmente inglesas, las cuales organizaron en enero de 
1897 la Asociaci6n de Agentes de Seguros contra Incendios; 
y en el ramo de autom6viles, la Compafiia General de 
Seguros Anglo Mexicana, fundada por William B. 
Woodrow 43

• 

En 1897 se form6 tambien la Asociaci6n Mexicana de 
Representantes de Compafiias de Seguros, la cual contaba en 
diciembre de 1926 con 2 socios mexicanos y 52 extranjeros. 

Antes en el afio de 1901, L.E. de Neergaard, 
corresponsal de! New York Life Insurance, Co. Concibi6 el 
proyecto de constituir, lo que ser[a la primera compafi[a de 
Seguros sabre la vida en nuestro Pais. Con sede en Mexico 
con el nombre de La Nacional, Compafiia de Seguros sabre la 
Vida S.A. 

Para el afio de 1902, surge lo hoy conocemos coma 
Seguros La Latinoamericana, Seguros de vida S.A. y en 
1906, se funda La Latinoamericana Mutualista, S.C. 

En Veracruz, se funda dada su importancia maritima 
para nuestro pals, una compafiia de Seguros de nombre La 
Veracruzana, para vender Seguros contra incendio y 
transportes. Esto se da en el afio de 1908 . 

. ,; SANCHEZ FLORES, Op. Cit. p. 8 
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1.1.3.3.4.4. Periodo Revolucionario.-

El 25 de mayo de 1910, se promulga la Ley de 
Compafiias de Seguros Sohre la Vida, que regulaba las 
operaciones sobre la vida de una forma mas completa. 

El maestro Sanchez Flores menciona que:" Los 
aspectos mas importantes de la misma eran: 1) Que el 
Segura solo podria se (sic) practicado par empresas 
constituidas coma sociedades anonimas o par mutualistas; 2) 
Que no podrian operar sino mediante autorizacion previa de 
la Secretaria de Hacienda; 3) Se hace obligatoria la 
constitucion e inversion de reservas tecnicas y de prevision; 
4) Establecio la inspeccion oficial de acuerdos, con el pago 
respectivo; 5) Las tarifas de primas y las documentos de 
contratacion de las Seguros deberian se (sic) previamente 
aprobados par la secretaria de hacienda; 6) Se exigia a las 
empresas la publicacion periodica de sus estados 
financieros; 7) se establecio la organizacion de las 
companias de Seguros sob re la vida y su reglamento. "44 

Por lo anterior, podemos afirmar que en este periodo de 
conflicto revolucionario, se sientan las bases de la operaci6n 
de! ramo de vida en materia de Seguros, lo da como 
consecuencia, el incremento masivo de dicha operaci6n en 
aquella epoca en que se moria la gente, y por obvias razones 
la prima de este Seguro era muy alta. 

Debido a que el gobierno requeria una inspecci6n mas 
detallada sobre la operaci6n de estas compafiias, el 
Departamento de Comercio, de la Secretaria de lndustria, 
Comercio y Trabajo,- dependencia federal de! ejecutivo-

44 idem, p. 8. 

P<lgina 34 



• 
realizaba vigilancia sobre las compafiias, de Seguros sobre la 
vida. 

1.1.3.3.4.5. Periodo Post-Revolucionario.-

Siendo Presidente de los Estados Unidos Mexicanos, el 
C. General Don Plutarco Elias Calles, se expidi6 la Ley 
General de Sociedades de Seguros, el 25 de mayo de 1926. 

Con motivo de lo anterior, surge la regulaci6n general 
que tendria como base a los ordenamientos actuales. 

Por eso se dice que fue el primer conjunto de normas 
que regul6, a todas las empresas aseguradoras extendiendo 
con esto el control estatal que ya existia para el Seguro de 
vida. 

Esta ley contenia como principal aporte ademas de 
operacional, el incremento de la inspecci6n que el estado 
deberia tener contra estas organizaciones, ademas una mayor 
precision tecnica en los informes; asi mismo se disminuyo el 
capital minimo para la constituci6n de estas compafiias. 

En 1930 el gobiemo federal funda Seguros de Mexico, 
S.A. a efecto de que absorbiera la cartera de SegL1ros de la 
compafifa "The Sun Life Assurance company of Canada", a 
la que se le revoc6 el permiso de operar en Mexico por no 
estar dispuestas a sujetarse a las disposiciones de la nueva 
ley. 

En virtud de! gran volumen que manejaban las grandes 
compafiias extranjeras en Mexico, por decreto de 19 de 
Noviembre de 1931, se modific6 la ley de! ANO 1926, 
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estableciendose que esas empresas debian organizarse, bajo 
las !eyes mexicanas y ser administrados por la mayoria de 
mexicanos, asi como su capital. Teniendo el estado asi el 
control de! negocio. 

En el mes de Agosto 31, de 1935, bajo el regimen de 
Lazaro Cardenas, entraron el vigor dos !eyes fundamentales 
para el Seguro en Mexico: La Ley sobre el Contrato de 
Seguro y Ley General de lnstituciones de Seguros, las cuales 
analizaremos mas adelante con mayor profundidad, pero en 
este capitulo solo diremos de cada una lo siguiente: 

• Ley Sobre el Contrato de Seguro: Esta fue 
elaborada por el Lie. Manuel Gual Vidal, inspirandose, 
en la Ley Federal Suiza sobre el contrato de Seguro de 
fecha 2 de abril de 1908 y en la Ley Francesa sobre lo 
mismo, del afio 1930. El Lie. Gual ordeno en la ley lo 
correspondiente a las reglas y principios tecnicos como 
el de la proporcionalidad de la prima. Ademas que 
sefiala el contenido y operaci6n de diversas ramas de 
los Seguros. 

• Ley General de Instituciones de Seguros: 
Deja las bases para la Mexicanizaci6n de! Seguro, 
como industria. Clasifica las operaciones en tres 
grandes ramos: I.- Vida, II.- Accidentes y 
Enfermedades y III.- Dafios a la propiedad. Ademas 
ordena la constituci6n de reservas tecnicas par riesgos 
en curso. 

En el afio de 1946, el 28 de Septiembre se crea la 
Comisi6n Nacional de Seguros, mediante reglamento de! 
Presidente Avila Camacho. Esta comisi6n sirve para regular 
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todos los actos y cumplir las funciones de vigilancia que le 
corresponden a la Secretaria de Hacienda y Credito Publico.45 

En agosto de 1936, el gobiemo federal decret6 una 
reforma a la ley General de Instituciones de Seguros, con el 
prop6sito de hacer obligatorio la contrataci6n de las 
entidades federales para contratar los Seguros 
correspondientes a bienes de su propiedad a las compafiias 
mex,canas. 

De ahi se deriva que posteriormente el gobiemo crea su 
propia aseguradora dependiente de la estructura de! ejecutivo 
federal dando paso a la compafiia de! estado denominada 
ASEMEX, Aseguradora Mexicana S.A. en el afio de 1947, 
con quien se tenia que contratar todos los Seguros de dafios, 
de los bienes y negocios oficiales. 

Despues de varias reformas como la de 1953, 1956, la 
de 1970 es relevante porque desaparece la Comisi6n 
Nacional de Seguros para transferir sus funciones a la 
Comisi6n Nacional Bancaria, cambiando su denominaci6n a 
la Comisi6n Nacional Bancaria y de Seguros, expidiendo su 
reglamento el dia 9 de agosto de 1971. Del mismo modo el 4 
de Julio de 1976, el gobierno adquiere la totalidad del control 
accionario de! Aseguradora Hidalgo, S.A. para convertirse en 
una Instituci6n Nacional de Seguros.46 

1.1.3.3.4.6. Periodo Actual.-

Para los afios noventa y debido al auge de los Seguros, 
el congreso de la union, ordena la publicaci6n de la reforma 

"MARTINEZ GIL, Op. Cit. p. 84. 
46 Sanchez Flores, Op. Cit. Pp.- 15 
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cuyo cambio hace de! nombre a la Ley General de 
Instituciones de Seguros, para quedar como actualmente se 
llama siendo esta el pilar actual de esta investigaci6n, me 
refiero a "La Ley General de Jnstituciones y Sociedades 
Mutualistas de Seguros" de fecha 3 de enero de 1990. 

Esta nueva ley reformada, contempla la division de la 
Comisi6n Nacional Bancaria y de Seguros, en dos 
Organismos desconcentrados de la Secretaria de Hacienda y 
Credito Publico, denominados: 

• Comisi6n Nacional de Seguros y Fianzas. 
• Comisi6n Nacional Bancaria. 

Para concluir con esta breve historia de los Seguros, es 
necesario actualizar el marco normativo vigente ademas de 
estas !eyes ultimas que hemos mencionado, para recordar al 
lector que con fecha de 18 de enero de 1999 se crea la Ley de 
Protecci6n y Defensa al Usuario de Servicios Financieros. 

Esta tiene por objeto de acuerdo a su Articulo Primero: 
"La Protecci6n y Defensa de los Derechos e Intereses de! 
Publico usuario de los servicios financieros, que prestan las 
instituciones publicas, privadas y de! sector social 
debidamente autorizadas, asi coma regular la organizaci6n 
procedimientos y funcionamiento de la entidad pub Ii ca. de 
dichas funciones"47 

Dicha Ley, fue reformada mediante publicaci6n de 5 de 
enero de! afio 2000, creando la Comisi6n Nacional para la 
Protecci6n y Defensa de los Usuarios de los Servicios 
financieros, CONDUSEF, comisi6n que tendra por objeto, 
promover proteger y defender los derechos de las personas 

47 Articulo 1.- Ley de Protecci6n y Defensa al Usuario de Servicios Financieros. 

Pagina 38 



que utilizan los serv1c10s financieros como el caso de los 
Seguros en nuestro Pais. 

Para finalizar este capitulo solo recordare al lector que 
esta semblanza fue objeto de innumerables busquedas que no 
todas las obras juridicas contemplan en el estudio sobre los 
Seguros; Gracias a obras no legates encontramos aspectos 
relacionados con el tema que fueron importantes mencionar 
en este capitulo. A continuaci6n seguiremos con el tema 
objeto de esta obra, el Seguro de Credito. 
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Capitulo Segundo.-

Generalidades del Seguro de Credito.-

SUMAR10: 

2.0. Generalidades del Seguro de Credito. 2.1. Definici6n de 

Seguros. 2.1.1. Los Reaseguros. 2.1.2. Coaseguro. 2.2. Riesgo, 

Protecci6n, Siniestro, P6liza, Contrato y Prima. 2.3. Funci6n 

Econ6mica y Social de los Seguros. 2.3. I. Los Usos del Seguro. 

2.3.1.1. El Seguro como Factor de Negocios. 2.3.1.2. El Seguro Sirve 

de Base al Credito. 2.4. Las Clases de Seguros. 2.5. Clases De 

Compafiias Aseguradoras. 2.6. Concepto de Credito. 2.6.1. El Dinero. 

2.6.2. Credito. 2.7. Que es el seguro de Credito. 2.7.1. Antecedentes 

de! Seguro de Credito. 2.7.1.1. Enel Mundo. 2.7.1.2. En Mexico. 
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2.0. Generalidades del Seguro de Credito.-

2.1. Definici6n de Seguros.-

Seguros, en Derecho, son· los acuerdos contractual es 
para que el asegurador compense al asegurado por Ia perdida 
debida a un acontecimiento fortuito. El asegurador obtiene 
recursos acumulando pequefias contribuciones de quienes 
quieren protegerse <lei riesgo de sufrir un dafio aleatorio, 
creando asi un fondo que permite recompensar a aquellos que 
sufren el dafio. Las contribuciones se denominan primas. 

El contrato de seguros consiste en una p61iza que 
especifica los terminos estipulados entre las partes, por la 
cual el asegurador se compromete a indemnizar al asegurado 
una determinada cantidad en funci6n de la prima 
desembolsada. 

Para el articulo 1 de La Ley sobre el Contrato de 
Seguro, dice: " Por el contrato de Seguro, la empresa 
aseguradora se obliga mediante una prima, a resarcir un dafio 
o a pagar una suma de dinero al verificarse la eventualidad 
prevista en el contrato."48 

Para Martinez Gil, en su obra Manual Practico de los 
Seguros dice que Segura es: " Es el sistema que permite 
prever las consecuencias econ6micas de las hechos futuros e 
inciertos cuya realizaci6n preocupa al asegurado, anulando 
totalmente sus efectos o remediandolos en gran medida. Su 
princ1p10 basico es el distribuir entre grandes masas de 
personas expuestas a un mismo riesgo las consecuencias 

48 lnstituto de lnvestigaciones Jurfdicas de la UNAM, Diccionario Jurldico Mexicano, Mexico, Ed. 
PoITUa, sexta edici6n, tomo P-Z, 1993, p. 2887. 
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econom1cas de las que individualmente, afecten en su 
realizaci6n a alguno de las asegurados."49 

Esta distribuci6n que se menciona en la anterior cita, se 
efectua anticipadamente, partiendo de la base de los 
supuestos de la siniestralidad global que permiten calcular la 
aportaci6n de cada uno de los supuestos mencionados de 
nombre prima. 

Los calculos para determinar la prima se basan 
primordialmente en la Ley de Probabilidades y Estadisticas, 
econ6micamente hablando, de los grandes numeros y 
calculos actuariales. Otra parte importante de la definici6n es 
la palabra protecci6n, ya que la connotaci6n de Segura, 
siempre nos da la idea de Protecci6n o Garantia. Pero estas 
palabras tambien llevan consigo la idea de riesgo y a su vez 
este, la necesidad de atender una contingencia. 50 

Asi coma ahora hemos hablado de los seguros, cabe 
sefialar que existen tambien los llamados Reaseguros y estos 
los definiremos de la siguiente manera. 

2.1.1. Los Reaseguros.-

Para evitar hacerse cargo de todos los riesgos, las 
compafiias aseguradoras recurren al reaseguro, es decir, 
pagan una prima a otra empresa de seguros para que esta 
cubra parte del riesgo. Es un mecanismo que permite 
compartir los riesgos para que las compafiias de seguros 
cumplan con las obligaciones contraidas hacia sus clientes. 
Al reasegurar parte del riesgo, la empresa aseguradora 

49 Op. Cit. p. 265. 
50 Briseno Ruiz, Op. Cit. p. 9 
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garantiza la disponibilidad de fondos para hacer frente a 
grandes indemnizaciones. Esto ha fomentado el aumento de 
la especulaci6n. 

Para la teoria el reaseguro es el contrato por medio de! 
cual, la compafiia aseguradora toma a su cargo, total o 
parcialmente, un riesgo ya cubierto por otro, o bien el 
remanente de dafios que excede de la cantidad asegurada por 
la compania. Existen Varios reaseguros: obligatorio, 
f: 1 · · 51 acu tattvo, m1xto, cuota-parte etc. 

De lo antes expuesto, encontramos que de la palabra 
Seguro se derivan otras: Riesgo, Protecci6n, Contingencia o 
Siniestro, P6liza y Contrato que en el punto 2.2. de este 
capitulo veremos mas adelante. 

2.1.2. Coaseguro.-

Respecto a esta palabra tecnica de los seguros, me 
refiero al coaseguro, es importante saber que se otorga este 
nombre a la conjunci6n de dos o mas aseguradoras en la 
cobertura de un mismo riesgo. 

Por eso, "en esta figura el asegurada par iniciativa 
prapia realiza diversas cantratas a fin de dividir un riesga 
entre varias institucianes aseguradaras las cuales cubriran 
unicamente la parte par la que se abligaran. "52 

Por otro !ado la definici6n la encontramos en el 
Articulo IO de Fracci6n I, de la Ley General de Instituciones 
de Seguros, que dice: "Para los efectos de esta ley se 

' 1 Martinez Gil, Op. Cit. Pp. 245. 
52 Sfillchez Flores, Octavio Guillenno de Jesus. La Instituci6n del Segura en Mexico. Edit. Pomla, 
Mexico D.F. 2000. P:igina 274. 
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entiende: I. Por coaseguro la participaci6n de dos o mas 
empresas de seguros en un mismo riesgo, en virtud de 
contratos directos realizados por cada una de ellas con el 
asegurado." 

Y segun el maestro Martinez Gil, en su Manual Te6rico 
y practico de Seguros, dice que: " Se da este nombre a la 
concurrencia de dos o mas companias aseguradoras en la 
cobertura de un mismo riesgo, es decir, cada compania 
aseguradora solo responde por la participaci6n que ha 
asumido. "53 

Por lo anterior, se puede afirmar que la participaci6n 
mutua entre compafiias aseguradoras que quieran compartir 
un riesgo, en la proporci6n que deseen intervenir sera 
tambien proporcional si se configura el riesgo para efectos de 
responder simultaneamente. 

Un ejemplo representativo de la utilizaci6n de! 
coaseguro en el mercado actual es la "Bourse" de la AP SAD 
Francesa, (Asociaci6n Francesa de Aseguradoras) de la que 
forman parte mas de 220 compafiias operantes en Francia. 
Este modelo carece, desde luego, de la magnitud de! Lloyd's, 
- que mas adelante estudiaremos- pero resulta basico por 
varios motivos. En primer lugar, es un coaseguro ordinario, 
ta! como se practica modemamente en todo el mundo, sin las 
peculiaridades de! coaseguro de! Lloyd's. Ademas, de entre 
las normas acordadas por las compafiias para regular la 
operaci6n de! coaseguro en los distintos paises, las de la 
asociaci6n francesa son sin duda, las mas completas y 
minuciosas, debiendo ser puestas como modelo a seguir, ya 
que han eliminado casi por completo los en otro tiempo 
frecuentes litigios entre coaseguradoras. 54 

!
3 Op. Cit. p. 81. 

54 Jnfonnaci6n obtenida en una Visita especial realizada por autor a la compafl.ia aseguradora de 
crfdito "Euler-Sfac" en Paris en Noviembre de! aiio 2000. 
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Como han visto estas palabras frecuentes relativas al 
mundo de los seguros, son interesantes pero si estudiamos a 
fondo en general el tema encontramos mas palabras o figuras 
como el Sobreseguro o Supraseguro o Seguro en Exceso, o el 
Seguro de Pleno o Completo, y el Infraseguro o el Seguro 
Insuficiente, son tecnicismos especiales al tema que en otro 
estudio valdria la pena analizarlos, solo por curiosidad Jes 
dire que el Sobreseguro es cuando el valor de que el 
asegurado atribuye al objeto asegurado en la p6liza y es por 
una suma superior al valor que realmente tiene. El seguro de 
Pierro, es cuando la relaci6n entre la cantidad asegurada y la 
suma asegurada coinciden y se dice que por eso es completo. 
Por cuando se perfeccione el supuesto aun cuando seas 
parcial o total se pagara el mismo ya que son iguales. Para 
terminar el lnfraseguro, es cuando la suma asegurada es 
menor al interes de! objeto de! cliente asegurado. 55 

Pasando a otros temas que merecen mayor atenci6n 
especial, continuamos con lo que es el riesgo. 

2.2. Riesgo, Proteccion, Siniestro, Poliza, Contrato 
y Prima. 

• Riesgo: 

El riesgo es la contingencia o la posibilidad de sufrir un 
dafio o una perdida. 

"Desde que Adan y Eva fueron, segun la tradici6n, 
expulsados de! paraiso para que se las arreglaran coma 

" SANCHEZ FLORES, Op. Cit. p. 272. 
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pudieran, el hombre ha tenido 1,ue correr el riesgo de perder, 
de otra manera, lo que posee ". 6 

Se dice de! peligro o contingencia de que se produzca 
un daiio. Tratandose de obligaciones, si un acontecimiento 
ajeno a Io previsto en el contrato o en un caso fortuito impide 
el cumplimiento de una prestaci6n contractual, cabe 
preguntarse quien soportara el riesgo.57 Del mismo modo en 
materia de seguros, se utiliza este concepto para expresar al 
riesgo como el objeto asegurado y otro como riesgo posible 
de un acontecimiento futuro de realizaci6n incierta. La 
doctrina ha estado de acuerdo en que los caracteres esenciales 
del riesgo son: Incierto o Aleatorio, Posible, Concreto, Iicito 
y Fortuito.58 

Por lo tanto el riesgo es la posibilidad o probabilidad de 
que suceda el supuesto o la hip6tesis prevista o contratada en 
el acuerdo de voluntades expresado de manera legal por las 
partes que intervengan, del cual no dependera por si o por 
interp6sita persona con el animo voluntario de que suceda el 
supuesto planteado. 

Para el especialista y maestro Luis Ruiz Rueda, tambien 
afirma que: "Para poder llegar a estimar correctamente un 
riesgo, necesita el asegurador conocer los hechos 
importantes y las circunstancias que lo hacen mas o menos 
grave y mas o menos intenso, pero nadie mejor que el propio 
interesado en impedir la realizaci6n, para conocer esas 
circunstancias y esos hechos, conocimiento que no podra 
llegar a ser igualado por las investigaciones, observaciones 
y examenes de/ asegurador, que por otra parte, requeririan 
tiempo y diligencia tales, que muchas veces impedirian la 

56 ALLEN, Francis T., "Principios Genera/es de Seguros, "Traducci6n Teodoro Ortiz, Mexico, 
Ed. Fonda de Cultura Econ6mica. Mexico, 1955. p. 7. 
57 Jnstituto de Jnvestigaciones Jurldicas de la UNAM, Op. Cit. p 2859. 
58 Martinez Gil, Op. Cit. p.260 
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oportuna resoluci6n de la empresa de seguros y frustrarian 
I . , ,,59 a operacwn. 

El maestro especialista en seguros, Arturo Diaz Bravo, 
al hablar del riesgo dice: "Posibilidad de que ocurra un 
acontecimiento danoso: tales la comun definici6n de! riesgo, 
aplicable tambien a uno de los elementos caracteristicos del 
seguro. En efecto, todo seguro debe significar un riesgo para 
el asegurador, por cuanto asume la obligaci6n de resarcir el 
asegurado los danos que este, a su vez, resienta por la 
eventual realizaci6n del acontecimiento previsto "60 

Por eso debemos de insistir que existe el Deber del 
proponente, de describir el Riesgo. " El legislador de los 
paises, reconociendo esta situaci6n inevitable, ha establecido 
a cargo del proponente, el deber de la descripci6n 
precontractual del riesgo, y ha limitado su extension y 
precisado su mecanismo. 

La Ley sabre el Contrato de Segura en sus articulos 8, 
9 y 10 inspirados en los articulos 4 y 5 de la ley Suiza
consigna esa obligaci6n sujeta a estas reglas: 

a) El proponente esta obligado a declarar los hechos 
importantes para la apreciaci6n del riesgo, que puedan 
influir en las condiciones convenidas; 

b) Esta obligaci6n se limita a aquellos hechos que 
conozca o deba conocer en el momenta de la celebraci6n de! 
contrato; y, 

c) La informaci6n debe hacerse por escrito de acuerdo 
I · · I d fi l " 61 con e cuesflonano que e asegura or ormu e. 

• Proteccion: 

59 Op. Cit. p. 120. 
60 DIAZ BRA VO, Arturo. "Contratos Mercantil es", Ed. Harla. 6a Edici6n, MCxico, 1997. p. 152. 
61 RUIZ RUEDA, Luis, Op. Cit. p. 120. 
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Los seguros desempefian un papel primordial en las 
economias modemas, proporcionando medios adecuados 
para reemplazar la perdida o destrucci6n de bienes materiales 
y garantizando un poder adquisitivo minimo en caso de 
enfermedad, accidente o defunci6n. Ademas, las enormes 
reservas de capital que necesitan las empresas de seguros 
para hacer frente a Ios pagos por indemnizaci6n se invierten, 
por lo que constituyen una fuente de financiaci6n para que la 
industria aumente sus inversiones o sus bienes de capital. 

Las compafiias aseguradoras amplian de forma 
constante su ambito de competencia asegurando a las 
personas ante nuevos riesgos. En afios anteriores era normal 
que los seguros de vivienda no protegieran contra catastrofes 
como los terremotos, las guerras, el riesgo de explosion 
nuclear o de radiaci6n y otros acontecimientos similares. Sin 
embargo, durante la decada de 1980 las compafifas 
aseguradoras han ampliado su cobertura, por lo que ahora se 
pueden cubrir casi todos los riesgos posibles.62 

De ahf que la Protecci6n, es la garantia que por ende el 
ser humano por lo largo de la historia ha buscado en su afan 
de conservar a su familia y a sus bienes o propiedades. 

• Siniestro: 

El siniestro debe resaltar el desarrollo normal del riesgo 
existente al comienzo formal del seguro, cuando representa la 
realizaci6n del riesgo asumido por el asegurador, es decir que 
debe ser causado dentro del estado de riesgo causado bajo el 

62 lnformaci6n obtenida de! Terna de "Seguros," en la Encic/opedia Microsoft-Encarta. 
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---- --------------------

contrato; por eso no lo es cuando resulta de un cambio 
arbitrario o de una agravaci6n de estado del riesgo. 63 

El siniestro es la lesion o la consecuencia producida, y 
no el hecho que produce el dafio, como ta!. 

Por eso el siniestro es tambien, la realizaci6n de! riesgo 
asegurado o contratado, prevista en la P61iza o contrato de 
seguro. 

Por eso Diaz Bravo afirma: " A pesar de su nombre, 
puede tratarse de un hecho venturoso, como el nacimiento de 
un hijo o la celebraci6n de un matrimonio; por donde puede 
colegirse que el termino Jue adoptado por las aseguradores, 
para quienes siempre implica el surgimiento de su obligaci6n 
de pagar, reparar o reponer. "64 

• Poliza: 

Es el documento en que constan los derechos y 
obligaciones de las partes contratantes y forman parte de la 
misma todos aquellos documentos necesarios para la 
expedici6n de la p6liza y los anexos y endosos posteriores a 
su emisi6n, como pueden ser clausulas adicionales de la 
m1sma. 

"La p6liza es el media de prueba fundamental para 
constatar los terminos de las condiciones en que se 

~ ,,65 contrato. 

El contrato de seguros implica cierta aleatoriedad, es 
decir, el hecho asegurado debe ser posible pero incierto 
durante un periodo de tiempo, y no dependera de la acci6n 

"HALPERIN, Op. Cit. p. 491. 
"Op. Cit. p. 153. 
"MARTiNEZ GIL, Op. Cit. p. 230 
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del asegurado o del asegurador. Por lo general, los riesgos 
asegurados deben ser susceptibles de cuantificaci6n y su 
realizaci6n debe estar sujeta a las leyes estadisticas, de forma 
que se pueda calcular la prima a pagar. Ademas de que el 
hecho asegurado sea aleatorio, el asegurado debe tener 
interes en que no se produzca, es decir, sufrira una perdida 
material si el hecho ocurre. Si el asegurado no tuviera un 
interes personal en no sufrir el riesgo, la p61iza se quedaria 
sin contenido y el contrato seria especulativo. Este tipo de 
situaci6n ocurriria, por ejemplo, si una persona asegurara 
contra incendios la casa de un tercero. 

Por esto y .mas, la p61iza es como un contrato de 
adhesion, pues en tal forma se opera de ordinario, si bien es 
posible que sea el resultado de una libre discusi6n entre las 
partes; pero se trata de textos preelaborados por la instituci6n 
aseguradora. 66 

• Contrato: 

Tai y como sabemos los juristas, el contrato es el 
acuerdo de voluntades para crear y trasmitir derechos y 
obligaciones, pero la figura de! contrato de Seguro, no solo se 
ha catalogado, dentro del marco legal sino todo un estudio 
completo sobre la doctrina contractual de este acto 
asegurador, porque mientras el seguro limit6 su campo de 
aplicaci6n a las cosas materiales, la legislaci6n y los libros 
sobre la materia no tuvieron dificultad en clasificar al seguro 
como contrato de indemnizaci6n. 

Numerosos juristas han desarrollado teorias sobre los 
contratos, pero lo importante es que "El contrato, cualquiera 
que sea su figura concreta, ejerce una funci6n y tiene un 
contenido constante; el de ser el centro de la vida de las 

66 DIAZ BRA YO, Arturo. Op. Cit. p.146. 
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negocios ... "67 por eso para los seguros es el documento legal 
que soporta la figura juridica. 

Para el Jurisconsulto Messineo, los contratos de 
prevenci6n del riesgo son: "El seguro, la capitalizaci6n, la 
renta vitalicia. Algunos de estos, mirados desde otro punto 
d . b"' l . ,,68 e vista, son tam 1en contratos a eatonos. 

La doctrina clasifica a los sujetos del contrato de seguro 
en: 1. El asegurador y 2. El asegurado.69 

En Mexico el contrato de seguro es consensual; sin 
embargo, en la practica algunos tipos de seguro solo surten 
efectos mediante la expedici6n de la p6liza, en cuanto 
portadora de la primer noticia de que la oferta fue aceptada 
por parte del asegurado. 70 

Por lo tanto, tomando lo que dice Hemard: es el seguro 
una operaci6n por la cual una parte, el asegurado, se hace 
prometer mediante una remuneraci6n, la prima, para el o para 
un tercero, en caso de realizaci6n de un riesgo, una 
prestaci6n por otra parte, el asegurador, quien tomando a su 
cargo un conjunto de riesgos los compensa conforme a las 
!eyes de la estadistica.71 

• Prima: 

Es la contraprestaci6n que ha de cubrir el contratante o 
asegurado a la compafiia aseguradora con motivo de la 
cobertura del riesgo que otorga la compafiia.72 

67 MESSINEO, Francesco, "Doctrina General de/ Contrato, "Ed Ediciones Jurfdicas Europa
America, T. /,Buenos Aires, /952, p.34. 
68 idem, pp. 36 y 37. 
69 DONATI, Op. Cit. p. 185. 
" DIAZ BRA VO, Op. Cit. Pp. 144. 
"SANCHEZ FLORES, Op. Cit. Pp.76. 
"MARTiNEZ GIL, Op. Cit. p. 236. 
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Para el letrado de origen italiano Donati, la prima es el 
objeto de la prestaci6n de! contrayente que constituye el 
equivalente de la prestaci6n, subordinada al siniestro, de! 
asegurador. Consiste en una suma de dinero. 73 

En la actualidad esta prima se puede pagar, claro en 
dinero (cash), librando un cheque, o pagando con dinero 
electr6nico o sea, con una simple tarjeta de credito: Visa, 
Master Card, o AMERICAN Express. 

2.3. Funcion Economica y Social de los Seguros. 

Recordemos que el seguro debe contemplarse desde dos 
fundamentos esenciales que podrian dar como objetivo dos 
vias: 

El Factor econ6mico.- que por si solo representa, ya 
que el seguro debe considerarse una instituci6n de! ahorro 
como protecci6n contra un riesgo econ6mico, distribuido 
este, sobre una multitud de otros riesgos, tomados tambien 
por otras personas. 

El Factor social.- que libera los recursos econ6micos en 
caso de una contingencia imprevista. Promueve el ahorro y 
garantiza el credito publico. Facilita el equilibria social, ya 
que libera tension e incertidumbre, por lo que proporciona un 
sentimiento recomendable de seguridad. 

2.3.1. Los Usos de! Seguro.-

73 Op. Cit. p. 273. 
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Hoy en dia Ios usos de! seguro son de manera privada 
como publica, las grandes empresas privadas asi como Ios 
particulares han tornado como rutinario el estar protegido de 
alguna manera, desde un seguro de autom6vil, hasta un 
seguro de vida, y no hablemos de empresas porque Ios 
seguros de dafios son una necesidad de protecci6n de 
negocios. Un ejemplo el de seguro de credito. 

2.3.1.1. El Seguro como Factor de Negocios.-

Los servicios de protecci6n que otorga cualquier tipo de 
seguro, ademas de dar ventajas al asegurado en caso de 
siniestro, el seguro cumple funciones a favor de! individuo y 
de la comunidad, ya que las diversas forma que adopta no 
desvirtua su prop6sito fundamental: ser garante y protector 
del patrimonio de Ia sociedad. 

El Seguro introduce Ia seguridad en las empresas de 
negocios, al proteger Ios imprevistos que suceden por Ia 
operaci6n o actividad preponderante que desarrollan. EI 
hombre de negocios prefiere hacer pagos pequefios como 
primas a una compafiia aseguradora, para que le responda en 
caso de un imprevisto o fortuito caso de Ios supuestos 
asegurados para su compafiia. 

El seguro aumenta Ia eficacia y el progreso de Ia 
empresa, por eso los grandes ejecutivos de empresas o 
negocios no arriesgan el patrimonio de la persona moral. 
"De no ser par el seguro, las hombres de negocios tendrian 
que tomar sus propias precauciones financieras encargando 
a sus ejecutivos y empleados la protecci6n contra muchas 
contingencias posibles, sin tener la certeza de que su 
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prevision fuera adecuada, y soportando, sin embargo el 
suplemento de trabajo de la supervision. "74 

Por esto, la necesidad de los seguros se hace mas 
indispensable a los albores de este afio dos mil. La idea del 
estudio es concientizar a los lectores que no puede haber 
nadie que no tenga por los menos un seguro en su haber aim 
los seguros sociales. 

2.3.1.2. El Seguro Sirve de Base al Credito.-

El otorgamiento de credito es una forma de vida de los 
negocios modernos, ya que sin este importante factor, la 
modalidad de las compraventas a plazos no podria darse sin 
la protecci6n de lograr el pago a futuro. 

En caso de una Hipoteca sobre bienes raices, no habra 
acreedor hipotecario, dispuesto a prestar dinero sino a 
comprobado que el valor de la propiedad se encuentra 
protegido por un seguro, llamese contra incendios o 
terremotos o en su caso el mismo acreedor le solicita un 
seguro de vida por el importe de! valor de! inmueble para 
garantizar el pago de la obligaci6n hipotecaria en caso de 
defunci6n de! Deudor hipotecario. 

"Se sabe de cierto que la mayoria de las transacciones 
financieras internacionales reposan sabre documentos: una 
tetra de credito, un conocimiento de embarque y un 
certificado de seguro maritimo; pues bien, este ultimo no es 
el menos importante de los tres. El conocimiento de 

74 RIEGEL Robert y MILLER Jerome; "Seguros Genera/es, Principios y Prdctica ". Ed. 
Compaf'ifa Editorial Continental, S.A. Mexico 1965, p.21 
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embarque da seguridad a la tetra de credito, pero el seguro 
maritimo da seguridad al conocimiento de Embarque. "75 

Por eso los hombres de negocios no dudan en obtener 
los seguros qi.le correspondan a sus propiedades antes 
solicitar una linea de credito que sea amparada por una 
propiedad asegurada. 

2.4. Las Clases de Seguros.-

Independiente de abocamos mas adelante a lo que 
nuestra legislaci6n mexicana en materia de seguros permite 
como clases de seguros, encontramos que las p6lizas de 
seguro suelen cubrir riesgos tales como: de robo, accidente 
de autom6viles y espionaje industrial por mencionar algunos. 

Otros seguros especializados, como el seguro de vida o 
el seguro maritimo, son tan especificos que constituyen un 
area independiente, con sus propias reglas. 

Algunos pueden cubrir el pago de un credito o 
garantizar la posesi6n de una propiedad, y otros mas 
especificos cubren los dafios a cristales, maquinaria y 
calderas, ascensores, animales y otras propiedades, asi como 
los dafios a la propiedad causados por rayos, vendavales, 
tomados, granizadas, tormentas, plagas, pestes, boinbardeos, 
explosiones e inundaciones. 

Muchas p61izas de seguros son mixtas, es decir, que 
cubren al mismo tiempo varios tipos de riesgos. 

n Idem. p. 24. 
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2.5. Clases de Compaiiias Aseguradoras.-

Hay muchas clases de compafiias aseguradoras; estas, 
pueden ser sociedades an6nimas, mutualidades, asociaciones, 
corporaciones sin animo de Iucro, organizaciones de riesgo 
compartido, hermandades y empresas gestoras de planes de 
jubilaci6n. 

Las compafiias aseguradoras que son sociedades 
an6nimas pertenecen a los accionistas que adquieren el 
capital de la empresa comprando acciones y perciben 
beneficios en forma de dividendos. Las mutualidades no 
emiten acciones y se financian con las aportaciones derivadas 
de las primas; estas empresas son propiedad de los socios 
corporativos que comparten tanto las perdidas como las 
ganancias de la sociedad. Una asociaci6n consiste en un 
acuerdo sin animo de lucro mediante el cual un grupo de 
personas afectadas por un mismo riesgo se comprometen a 
indemnizarse mutuamente en caso de sufrir perdidas. 

Las organizaciones aseguradoras de riesgo compartido, 
un tipo de organizaci6n patentado por la conocida empresa 
britanica Lloyd's, - ya mencionada anteriormente en nuestro 
primer capitulo-, se componen de una serie de individuos que 
se comprometen a aceptar parte de! riesgo aportando una 
parte de la prima, por lo que se reparten tanto las perdidas 
como las ganancias, dependiendo de la aportaci6n que han 
realizado. Las corporaciones sin animo de lucro son 
cooperativas de seguros que aseguran a sus miembros y 
suscriptores; este tipo de corporaciones tienen prohibido la 
distribuci6n de dividendos o beneficios y estan exentas del 
pago de impuestos; suelen dedicarse a todo tipo de seguros 
medicos. 
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Las hermandades son sociedades anommas sm animo 
de lucro y sin capital social cuyo objetivo es asegurar a sus 
miembros y a los beneficiarios de estos; las hermandades 
surgieron a partir de movimientos religiosos, caritativos o 
filantr6picos. Los planes de jubilaci6n suelen ser fondos 
constituidos por los trabajadores de una empresa para crear 
seguros de vida, seguros medicos y pensiones para ellos. 

Ademas de estas compafiias aseguradoras privadas, el 
sector publico de casi todos los paises tambien proporciona 
esta clase de servicios. Entre los ejemplos mas destacados 
hay que mencionar la Seguridad Social'6 y la sanidad 
publica. Aunque en muchos paises esta cobertura es parcial, 
por lo que los individuos tienen que realizar parte de la 
aportaci6n, permite evitar los problemas de riesgo moral; e.s 
decir, si todo el riesgo esta cubierto, el asegurado tiene pocos 
incentivos para ser precavido y evitar que se produzca el 
siniestro, lo que encarece los costes de las compafiias 
aseguradoras. 77 

Por lo cual se puede afirmar que una compafiia se puede 
organizarse bajo la base de mutualista o de acciones. 

Un ejemplo claro de esto es el siguiente: 

"Supongamos que en cierta comunidad exist en I 000 
casas, cada una de las .cuales vale $5,000.00 Si una de estas 
casas es destruida par el fuego, el propietario, en caso de 
que no la tenga asegurada, sufrira una perdida de $5,000.00 
La probabilidad, en cualquier caso particular de que ocurra 

76 El artfculo 2° de la ley de! Seguro Social (Mexico), dice: "La seguridad Social tiene por 
finalidad garantizar el derecho humano a la salud, a la asistencia medico, la protecci6n de los 
medios de subsistencia y los servicios sociaies necesarios para el bienestar individual o 
colectivo." 

11 Datos recopilados de la Enciclopedia Microsoft® Encarta® Op. Cit. 
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un incendi6 durante, digamos, un ano, es pequena. Con base 
en la experiencia, probable que no mas de uno o quiza dos 
incendios tengan lugar en la comunidad entera en dicho 
tiempo. 

Bajo estas circunstancias, evidentemente sera ventajoso 
para todos los 1000 propietarios de casas el convenir en que, 
si el incendio ocurre, la perdida sea dividida por partes 
iguales entre todos, en vez de que recaiga enteramente en 
aquel cuya casa ha sido devorada por el fuego. Entonces, si 
ocurre el fuego, cada uno tendra que pagar $5. 00 o si 
ocurren dos fuegos, $10. 00 y asi sucesivamente. El resultado 
es que cada persona ha sustituido la posibilidad de una 
perdida grande por una perdida pequena y cierta. Se esta 
relativamente seguro, de lo que hay que pagar y de hecho, se 
esta tambien asegurado. "78 

Del ejemplo anterior, se desprende que tal y como se 
describe constituiria una asociaci6n Mutualista de seguro 
contra incendio, obviamente de un caracter demasiado 
simple. Hoy recordemos que las Compafiias de seguros en 
vez de recabar contribuciones cada vez que un siniestro de 
incendio suceda, lo que hace es fijar una Prima por 
adelantado y determinada basandose en los calculos de 
experiencia previa. Si cada persona asegurada paga esta 
Prima debidamente y si se observa que es suficiente, el 
excedente representaria una utilidad a los accionistas en caso 
de ser una compafiia de seguros y para el caso de sociedad 
mutualista, el excedente se devolveria a los asegurados en 
forma de dividendo, ya que no hay accionistas de manera 
an6nima como la otra. Por el contrari6 y el caso fuera al 
reves que la prima no fuera lo suficiente, los accionistas o los 

78 MACLEAN Joseph B., "El Segura de Vida", Ed. Compaflla Editorial Continental, S.A., 
Mexico, I 965, p. 19. 
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asegurados, segun fuera el caso, asurnirian la perdida por el 
riesgo ocurrido. 

Una vez analizado sobrios y claros puntos previos para 
entrar de Ueno al estudio de lo que es el Seguro de Credito, se 
me hace indispensable definir lo que entendemos por credito. 

2.6. Concepto de Credito.-

Para definir la palabra credito, debemos necesariamente 
entender su origen: el dinero. 

2.6.1. El Dinero. 

El dinero es un instrumento de cambio y el medio para 
comprar bienes o servicios; son las monedas o los billetes 
que un banco central emite para ta! fin. 

Por otra parte, el trafico de! dinero acufiado fue 
cediendo terreno a las transacciones efectuadas con 
documentos emitidos y respaldados por los bancos.79 

De lo anterior entonces, no puede negarse que la 
moneda no responda a una necesidad esencial: Sin dinero no 
puede concebirse una economia desarrollada ni una 
civilizaci6n en plena, en continua evoluci6n. 80 

Mucho antes de que el dinero asumiera las funciones de 
unidad de valor y de medio de cambio, la necesidad de 

79 FORTSON, J.R. "El dinero plclstico", Ed. A todo color, S.A., Mexico, 1990. p.19 
so NICHE Roland, "El Oinero", Ed. Editorial Noguer, S.A., Barcelona, 1971. p. 9. 
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semejante instrumento se hizo sentir en el terreno econ6mico. 
De ahi que hoy es el medio de mayor eficacia para lograr los 
objetivos de satisfacci6n de la sociedad. 

En la epoca de la edad de Bronce, y mas adelante las 
joyas constituyeron una especie de moneda que era valida 
para adquirir los prop6sitos de quienes las portaban. Desde 
siempre, cada cual demuestra su rango social a traves de 
signos externos, de modo que las joyas constituian un valor 
"transportable", una especie de moneda, y las joyas 
adquirieron una significaci6n social. 81 

Resumiendo Dinero es cualquier medio de cambio 
generalmente aceptado para el pago de bienes y servicios y la 
amortizaci6n de deudas. El dinero tambien sirve como 
medida del valor para tasar el precio econ6mico relativo de 
los distintos bienes y servicios. El numero de unidades 
monetarias requeridas para comprar un bien se denomina 
precio de! bien. Sin embargo, la unidad monetaria utilizada 
como medida del valor no tiene por que ser utilizada como 
medio de cambio. 

En una economia monetaria, el propietario de un bien 
puede venderlo a cambio de dinero, que se acepta como 
pago, y asi evita gastar el tiempo y el esfuerzo que requeriria 
encontrar a alguien que le ofreciese un intercambio aceptable. 
Por lo tanto, el dinero se considera como la pieza clave de la 
vida econ6mica modema. 

Las clases mas importantes de dinero son el dinero 
material, el dinero crediticio y el dinero fiduciario. El valor 
de un bien considerado como dinero material es el valor del 
material que contiene. Los principales materiales utilizados 
en esta clase de dinero han sido el oro, la plata y el cobre. En 

81 Idem, Pp. 12. 
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la antigiledad varios articulos hechos con estos metales, asi 
como con hierro y bronce, eran utilizados como dinero, 
mientras que entre los pueblos primitivos se utilizaban como 
medio de cambio bienes tales como las conchas, las perlas, 
los colmillos de los elefantes, las pieles, los esclavos y el 
ganado. 

El dinero crediticio consiste en un papel avalado por el 
emisor, ya sea un gobiemo o un banco, para pagar el valor 
equivalente en metal. El papel moneda no convertible en 
ningun otro tipo de dinero y cuyo valor esta fijado 
meramente por decreto gubemamental es lo que se conoce 
como dinero fiduciario. La mayoria de las monedas en 
circulaci6n son tambien un tipo de dinero fiduciario, porque 
el valor del material con el que estan hechas suele ser inferior 
a su valor como dinero. 

El credito, o la utilizaci6n de una promesa de pago 
futuro, es un complemento valiosisimo de! dinero en la 
actualidad. La mayor parte de las transacciones econ6micas 
se hacen mediante instrumentos crediticios mas que con 
monedas. Los dep6sitos bancarios se introducen 
generalmente en la estructura monetaria de un pais; el 

· termino 'oferta monetaria' refleja el dinero en circulaci6n 
mas los dep6sitos bancarios. 

El valor real de! dinero queda determinado por su poder 
adquisitivo, que a su vez depende del nivel general de 
precios. Segun la teoria cuantitativa de! dinero, los precios se 
determinan, en gran parte o en su totalidad, por el volumen 
de dinero en circulaci6n. 82 

82Jnfonnaci6n recopilada de la Enciclopedia Microsoft~Encarta. 
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2.6.2. Credito.-

Una vez que ya vimos lo que significa hoy en dia el 
dinero, en comercio y finanzas, termino utilizado para 
referirse a las transacciones que implican una transferencia 
de dinero que debe devolverse transcurrido cierto tiempo. Por 
tanto, el que transfiere el dinero se convierte en acreedor y el 
que lo recibe en deudor; los terminos credito y deuda reflejan 
pues una m1sma transacci6n desde dos puntos de vista 
contrapuestos. 

El credito no es dinero, pero es casi dinero. "El dinero 
es un media de intercambio de aceptaci6n virtualmente 
Universal, par lo menos en el pais de origen, pero el credito 
es un media de intercambio de aceptaci6n limitada. "83 

Los principales tipos de credito son los siguientes: 
• Creditos comerciales, que son los que unos 

fabricantes conceden a otros para financiar la 
producci6n y distribuci6n de bienes; 

• Creditos a la inversion, demandados por las 
empresas para financiar la adquisici6n de bienes de 
equipo, las cuales tambien pueden financiar estas 
inversiones emitiendo bonos, pagares de empresas y 
otros instrumentos financieros que, por lo tanto, 
constituyen un credito que recibe la empresa; 

• Creditos bancarios, que son los que concede 
un banco y entre los que se podrian incluir los 
prestamos; 

• Creditos al consumo o creditos persona/es, 
que permiten a los individuos comprar bienes y 
pagarlos a plazos; 

83 SEDER, John W., "Credito y Cobranzas", Ed. Compaflia Editorial Continental, S.A. de C.V. 
Mexico, 1983. p 9. 
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• Creditos hipotecarios, destinados a la 
compra de bienes inmuebles, garantizando la 
devoluci6n de! credito con el bien inmueble adquirido; 

• Creditos que reciben las gobiernos 
( centrales, regional es o locales) al emitir deuda publica; 
y, por ultimo, 

• Creditos internacionales, que son los que 
concede un gobiemo a otro, o una instituci6n 
intemacional a un gobiemo, como es el caso de los 
creditos que concede el Banco Internacional para la 
Reconstrucci6n y el Desarrollo, o Banco Mundial. 

Los anteriores tipos de credito de alguna manera son los 
mas utilizados y frecuentes en el mundo de los negocios hoy 
en dia, en Mexico sin duda cuando alguien quiere un credito, 
seguramente de los antes descritos alguno de ellos le sera util, 
por eso debemos de cuidar el historial crediticio para que 
cualquiera de los sistemas de inforrnaci6n que recopilan el 
historial de los creditos hable bien de la forma en que se ha 
desarrollado. 84 

Por eso el credito se considera como un atributo y un 
acto juridico tipico, "desde el punto de vista de! sujeto que 
solicita y obtiene el credito, es un atributo que rejleja su 
solvencia, su buena reputaci6n y su prestigio. "85 La 
utilizaci6n de creditos tambien perrnite realizar las complejas 
operaciones que llevan a cabo las empresas modemas sin 
necesidad de utilizar dinero. Las operaciones se llevan a cabo 
mediante documentos escritos entre los que cabe destacar las 
letras de cambio (hoy ya no tan utilizadas), 6rdenes de pago, 

84La existencia de creditos es indispensable para el desarrollo econ6mico. Penniten 
invertir en actividades productivas el ahorro de individuos que, de no existir la 
posibilidad de transferirse a otras personas, no se aprovccharia. lnformaci6n obtenida de 
la Enciclopedia Alicrosofi-£11carta 
85 DAVALOS MEJIA, L. Carlos, "Titulos y Contratos de Credito, Quiebras", Ed. Harla, 3a 
Edici6n, Mexico 1990, p. 652. 
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cheques, pagares de empresa y bonos. Estos son, en general, 
titulos valores, que por ley pueden transferirse al igual que el 
dinero. Cuando el emisor de un titulo valor no desea que el 
acreedor sea una persona distinta a la que ha designado en el 
documento, escribe sobre este la anotaci6n 'no negociable', de 
forma que el titulo no es transferible. Principalmente a los 
titulos de credito llamados cheques. 

Debido a que en ocasiones los acreedores a veces no 
exigian otra garantia a los deudores que su palabra ( esto muy 
usual en el siglo anterior) y su capacidad demostrada para 
hacer frente a sus compromisos financieros, es que se les 
otorgaba el credito. Gracias a que en algunos paises, como en 
Estados Unidos, y Mexico recientemente hace 20 afios, 
existen registros informaticos que reflejan la solvencia 
financiera de las personas (Bur6 de Credito). 

A veces cuando se otorga el credito se exige que una 
tercera persona (avalista o obligado solidario) garantice el 
pago del credito, mediante un aval. Otras veces, la persona 
que desea obtener un credito tiene que garantizar el pago con 
un bien, aportando una garantia subsidiaria. 

Un ejemplo es, cuando se realizan compras a plazos, el 
vendedor puede conservar la propiedad hasta que se haya 
desembolsado la totalidad del precio, o imponer una hipoteca 
sobre el bien, para estos casos otra garantia seria el Seguro de 
Credito 

En ta! caso "puesto que son muy comunes las perdidas 
por credito, se podria pensar que seria posible adquirir un 
seguro contra ellas, pagar a alguien para que le garantice 
contra las perdidas. Es cierto que algunas companias de 
seguros -muy pocas- extenderan un seguro contra las 
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perdidas par credito, pero solo sabre una base muy selectiva 
l ' · d n86 y 1m1ta a. 

Por lo anterior, se dice que para evitar perdidas por 
creditos incobrables se asegure el credito previarnente. 

2.7. ;,Que es el Seguro de Credito? 

El seguro de credito, se puede definirse como el 
acuerdo de voluntades entre la aseguradora y una empresa 
por virtud de la cual, la empresa asegurada, queda 
garantizada contra las perdidas anormales de credito que 
provengan de la falta de pago de las obligaciones de los 
deudores de la empresa asegurada, lo anterior a cambio de 
una prima determinada. ·' · 

En otras palabras, de acuerdo a la Ley general del 
instituciones y sociedades mutualistas de seguros, 
(Mexicana) en su artfculo 8, fracci6n XI, dice: "Para el ramo 
de seguro de credito, el pago de la indemnizaci6n de una 
parte proporcional de las perdidas que sufra el asegurado 
coma consecuencia de la insolvencia total o parcial de sus 
clientes deudores por creditos comerciales;"87 

· 

De anterior fundamento legal, se desprenden dos 
elementos importantes de para su definici6n en relaci6n con 
el sujeto tercero de! asegurado o sea de! cliente de este: 

• La insolvencia total o parcial. 

86 SEDER John W. Op. Cit. p.58 
87 En ocasiones es importante especificar la ley a la que nos Referimos, ya que en el paso del 
tiempo se crean ]eyes quc ya no son vigentes y muchas otras que son de otros paises. La de hoy es 
la Ley General de lnstituciones y Sociedades Mutualistas de Seguros. Publicada por la Editorial 
Ediciones Fiscales ISEF, S.A. Mexico, 2000. 
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• El incumplimiento de las obligaciones 
de pago. 

Digamos que este seguro se toma como el serv1c10 
destinado a garantizar o proteger a los sujetos (personas 
legal es) comerciantes o industrial es contra la falta de pago 
de los creditos que conceden a sus compradores en Mexico o 
en el extranjero, mediante una indemnizaci6n en caso de 
perdidas por este concepto. 

Para el maestro Sanchez Flores, "el seguro de credito 
es un sistema que permite a unos acreedores previo pago de 
una prima, cubrirse contra el impago de las creditos debidos 
par personas previamente identificadas y en estado de falta 
de pago, no constituyendo una garantfa contra la fa/ta de 
pago al vencimiento de una deuda, sino la cobertura de la 
perdida patrimonial causada par la incobrabilidad definitiva 
de! credito. "88 La ultima parte que menciona el maestro 
Sanchez de incobrabilidad definitiva tambien puede ser 
temporal. 

A mayor abundamiento, el seguro de credito 
proporciona un contrato de indemnizaci6n que promete 
reembolsar a un mayorista, fabricante o negociante, las 
perdidas excepcionales en que haya incurrido por falta de 
cumplimiento de las obligaciones de sus clientes. El seguro 
de credito no se considera posible para los minoristas porque 
carece de la cotizaci6n del credito y la informaci6n respectiva 
de sus clientes.89 

De lo expuesto hasta aqui podemos afirmar que Jos 
prop6sitos del seguro de credito son: 

"SANCHEZ FLORES. Op. Cit. p. 779. 
"RIEGEL ROBERT. Op. Cit p. 1104 
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I . El seguro de Credito proporciona 
indemnizaci6n por perdidas de credito. 

2. Mejora la posici6n financiera de! asegurado. 
3. Atenua las consecuencias desastrosas que 

suelen tener los cambios de precios, depresiones en los 
negocios o paridad cambiaria. 

4. Protege las cuentas por cobrar. 
5. Sustituye por una perdida pequefia, conocida 

y cierta (prima), la perdida grande incierta de! credito 
que un negoc10 tendria que soportar en otras 
condiciones. 

6. Incita a los asegurados a que sean mas 
cuidadosos en el otorgamiento de creditos. 

7. Ayuda a la cobranza de esos clientes 
morosos por medio de su asesoria permanente, con 
independencia a su servicio de seguro. 

8. Por su puesto es una altemativa y garantia 
mas para las exportaciones. 

Algunos que han estudiado a fondo el tema comentan 
que: "El seguro de credito es otro metodo de compartir este 
riesgo con otros, en este caso es mas bien con una instituci6n 
d - , ji . ,,90 e seguros, que con una companza znanc1era. 

Por esto y mucho mas considero de vital importancia a 
esta modalidad de los seguros de dafios, o sea el seguro de 
Credito, pasemos a conocer los antecedentes hist6ricos de 
este seguro, materia de nuestro estudio. 

2.7.1. Antecedentes del Seguro de Credito. 

90 HUESCA HERNANDEZ, Bernardo A. "Auditoria Administrativa Aplicada en el Area de 
Credito de una Compafi.ia de Seguros de Credito" Tesis, Mexico. UNITEC, 1982. p. 12 
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El seguro de credito definitivamente es un producto 
hist6rico, que tuvo su nacimiento en un momento 
cronol6gico de la civilizaci6n europea. Por ejemplo en el 
reino espaiiol debemos de iniciar con lo establecido en las 
famosas ordenanzas sobre los seguros maritimos, por ahi de! 
aiio 1737, seg(m la Universidad y consulado de la villa de 
Bilbao, estas ordenanzas en concordancia a las otras 
ordenanzas de castilla que a su vez comprendfan a Burgos en 
1537 y Sevilla en el aiio 1555. Todo lo anterior sirvi6 para la 
historia del Derecho de Seguros. 

Debido a que ha sido dificil conocer los antecedentes 
precisos del seguro de credito, primero observaremos la 
evoluci6n hist6rica en el mundo, para despues conocer este 
tipo de seguro en Mexico. 

2.7.1.1. En el Mundo. 

Buscando literatura sobre los antecedentes de! seguro 
de credito, encontramos que las ordenanzas espaiiolas de 
alguna manera otorgan parte importante del antecedente 
propio del seguro contra los riesgos de tierra y cobros. 

En la ordenanza bilbaina numero XLIII, dice 
textualmente: "Los aseguradores podrr:in hacerse asegurar 
de otros (por mas o menos premios de los recibidos) de las 
cantidades que hubieren asegurado, y los asegurados podrr:in 
tambien reasegurarse por otros, asi de los premios que 
pagaron, coma de la contingencia de la cobranza de los 
primeros aseguradores, expresr:indose por unos y otros en la 
p6liza esta circunstancia. "91 

91 BASTIEN, Jean, "El Seguro de Credito en el Mundo Contemporllneo", Ed. Mapfre, S.A., 
Madrid, 1978. p. 659 
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De lo que se desprende de la cita anterior es un tipo de 
seguro subsidiario, en caso de no pagar el primero pagaria el 
segundo; pero analizando con detenimiento es determinante 
encontrar este tipo de protecci6n en dichas ordenanzas 
espafiolas. 

Otra de las ordenanzas con el numeral XLIV, menciona 
algo mas relevante, la indicaci6n del seguro contra cobranza, 
veamos, lo siguiente: "Asi bien se podrim asegu,rar riesgos 
de tierra, coma la cobranza o pagamentos de cantidades 
fiadas ... ". 92 Este fragmento sin duda alguna es el principio 
de lo que legalmente se conoce como el seguro de credito, o 
sea lo que es lo mismo el asegurar las cuentas por cobrar. 

De otra forma este seguro es mencionado como tal, 
desde el afio 1710, en la Gran Bretana, pero no es sino hasta 
el afio de 1820 donde en Inglaterra, se crea la "British 
Commercial Insurance Co." y que dentro sus objetos de 
asegurar, se encontraba como especialidad el ramo de 
Credito. Sin embargo esta compafiia duraria hasta el afio de 
1872, ya que fue liquidada por sus socios. 

Tambien es nombrado por la historia, un personaje 
Italiano relacionado con el seguro de credito, me refiero al 
ilustre don Bonajuto Paris Sanguinetti, nacido en Modene en 
el afio de 1800, se recuerda por ser el pionero en la busqueda 
de proteger los creditos por perdidas relacionadas por 
quiebras. Se dice que el primer articulo de un proyecto para 
asegurar los creditos a las empresas se da auspiciado por los 
presidentes de las camaras de comercio de Francia en el afio 
de 1839.93 

92 idem, p. 659. 
93 CHALMIN Philippe, "Reporte de Infonnativo de la SFAC", (Societe Francaise d'Assurances 
puor Favoriser le Credit.)Ed. Public Histoire, De la SF AC a Euler-1927/1997, Paris, I 997, p. 11. 
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Sobre la anterior cita, tambien se habla que Sanguinetti: 
" Es el primer te6rico de! seguro de credito, ya que pens6 
que era posible adoptar, para garantizar las creditos el 
doble principio fundamental de! seguro, a saber, la 
mutualidad de las riesgos y la investigaci6n estadistica 
destinada a establecer las tasas de primas. "94 

No cabe duda que los europeos son los lideres de los 
antecedentes de las figuras legales mas representativas de los 
seguros y el ramo de credito no es la excepci6n. 

Entre Espana, Francia y el Reino Unido, se pelean estos 
antecedentes, por eso los estudiosos de estos temas no 
tomamos partido por pais, ya que la teoria nos arroja solo 
rafagas de luz sobre algunos temas relacionados. 

Otro hecho importante es que en Francia se constituye 
la primera compaiiia para practicar (micamente el seguro de 
Credito, y se llam6 "!'Union du Commerce" en 1845, y 
siguieron muchas mas entre los aiios 1845 y 1855 como 
"! 'Assurance du Credit du Commerce", "Ducroire" y la 
compaiiia "l 'Albeille Prevoyante ". 

Posteriormente se constituyen en el aiio de 1882 
" { 'Assurance Comerciale Ducroire" y en 1910, la 
"Comptoir d'exportation de Roubaix." 

Para 1923, se sabe de los inicios de! "Nationale Credit 
Assurance Francaise du Credit" en Lyon, en 1924 Urbaine 
Credit Zenith, en el aiio de 1927 la SF AFC (Societe 
Francaise d'Assurances puor Favoriser le Credit) yen 1946 
la COFACE (Compaiiia Francesa de Aseguranza de credito a 
la Exportaci6n). 

"SANCHEZ FLORES, Op. Cit. p. 777. 
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Para finales del siglo XIX, aparecen dos empresas que 
fueron las mas durables del mundo anglosaj6n, en 1885 
Ocean Accident y en el aiio de 1871, Guarrantee Corporation 
fundadas en Landres, cuyas p6lizas protegian, los riesgos 
individuales sabre los negocios crediticios. Para el mismo 
1871, estas dos compaiiias eran una sola juntando sus 
nombres The Ocean Accident and Guarrantee Corporation y 
para el aiio 1903, estas mismas despues se convertirian en 
Excess Insurance Company. 

Para terminar con Inglaterra, se crea la compaiiia que 
hasta hoy en dia existe y me refiero a la Trade Indemnity, en 
el aiio de 1918 y Export Credit en el aiio de 1919, 
dependiendo de! departamento de garantias de! Ministerio de 
Comercio. Este departamento gubemamental se dedica al 
control de la especialidad de! Segura de Credito a la 
Exportaci6n, una de las principales modalidades de este 
seguro 

Para Alemania, fue muy importante este seguro 
formalmente, en 1898, se constituye la empresa 
HANSEATISCHE (Hamburgo), en 1905 la GLOBUS 
VERSICHERUNG, en 1917 la famosa HERMES, en 1923 la 
RHEINISCHE GARANTIE Bank (AKV), en 1926 se 
replantea de nuevo HERMES, y finalmente la mundialmente 
GERLING en 1954. 

Para Italia, se crean en 1837 GENERALI (Trieste), en 
1839 como ya lo dijimos el proyecto de asegurar el credito de 
SANGUINETTI, en el aiio de 1912 la Compania di Milano, 
en 1927 la SACE, en el mismo aiio la SIAC, y en 1948 la 
SIC (Sociedad Italiana di Credito). 

Para otros paises el seguro de credito se da por ejemplo 
en Dinamarca en el aiio de 1895, para Suiza en el afio de 
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1906, para Belgica en el ano de 1909, para Suecia en 1928, y 
para Espana en el ano de 1929, con la compania de Credito Y 
cauci6n. En Espana hoy en Dia se cuenta con la CESCE, S.A. 
la Compania Espanola de Seguros de Credito a la 
Exportaci6n, S.A.9 

Esta ultima compama Espanola, fue constituida en 
Madrid el 17 de Mayo de 1971, en cumplimiento de la ley 
I Oil 970, de 4 de julio. Esta inscrita en el Registro Mercantil 
de Madrid, tomo 2718-2048.33, folio 1 hoja 18406, 
inscripci6n I• de fecha 23 de julio de 1971. 

Para el caso de! Continente Americano, encontramos 
los antecedentes del Seguro de Credito, en los Estados 
Unidos de Norteamerica, su primera aparici6n se da con el 
Proyecto de Haskins (seguro contra quiebras) en el afio de 
1834. 

William H. Haskins hombre de negocios de New York, 
propone la creaci6n de una compania de seguros que cubriera 
el riesgo de quiebras, proyecto que fue importante para la 
recesi6n que se dio en el ano de 183 7 y que afecto a uno de 
los bancos americanos, el US BANK. 

Para este !ado de! Atlantico, en Estados Unidos, aparece 
en Louisiane 1887, la primera compania de Seguros de 
Credito denominada "The American Credit 
Indemnity,(ACI)". Para el ano de 1889 se crea tambien la 
"US Credit System Co." 

Para el ano de 1892, como filial de la de! ano de 1887, 
se crea en St, Luis, "The American Credit Indemnity of New 

95 Jnfonne del Ejercicio 1993, de la CESCE, que presenta el Consejo de Administraci6n a la Junta 
General de Accionistas el dia 23 de junio de 1994. Ed. Talleres gr.ificos de Madrid, 1994. Pp. 89 
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York" hasta el aiio de 1997, la mas antigua compaiiia de 
seguros de credito en el mundo. 

Algunos hemos escuchado hablar del famoso EXIM 
BANK en los Estados Unidos, dentro de sus operaciones esta 
la protecci6n de las ventas a credito para la exportaci6n y se 
crea desde 1960 a la fecha. 

2.7.1.2. Mexico.-

Independiente a la ley que le da sustento a este seguro 
de credito (porque solo lo menciona) y que es la que lo 
nombra en la Ley General de Instituciones y Sociedades 
Mutualistas de Seguros, y en la Ley Sobre el Contrato de 
Seguro. 

Me permito sefialar el antecedente encontrado es el que 
data del afio de 1946, donde se crea en nuestro pais la 
ASEGURADORA DE CREDITO, S.A., esta compafiia 
obtuvo la autorizaci6n de practicar el seguro de credito en 
cualquiera de sus modalidades. " Sin embargo, esta 
instituci6n se limit6 al parecer en forma muy moderada, a 
operar exclusivamente el seguro de credito !nterno, hasta el 
mes de febrero de 1972 en que Jue vendida, cambiando su 
raz6n social y quedando autorizada para trabajar en otros 

,,96 ramos. 

Debido a que esta compafiia no tuvo el exito que se 
esperaba, y al bajo nivel de operaciones que hizo, sus 
accionistas decidieron de cambiar de giro y de ramo dentro 
de los seguros. 

"HUESCA HERNANDEZ, Tesis Op. Cit. p. 16 
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En un afan de encontrar un mecanismo que protegiera 
los creditos de los empresarios mexicanos a finales de los 
afios sesentas de! siglo XX, los organismos relacionados con 
los seguros en Mexico coma: AMIS, Asociaci6n Mexicana 
de Instituciones de Seguros, la Secretaria de Hacienda y 
Credito Publico, Banco de Mexico y la propia Comisi6n 
Nacional Bancaria y de Seguros, de esa epoca concluyeron lo 
siguiente: 

" ... debido a la especializaci6n de! ramo de credito, que 
los entes id6neos para formar esta compania, serian las 
aseguradoras, dado su conocimiento de! mercado de 

,,97 seguros. 

Posteriormente, y en el afio de 1970, encontramos que 
en la trigesima sexta Convenci6n Nacional Bancaria y de 
Seguros, siendo Secretario de Hacienda y Credito Publico 
Antonio Ortiz Mena, anunci6 la formaci6n de una compafiia 
para operar el Segura de Credito a la Exportaci6n contra 
riesgos comerciales, la cual qued6 constituida el 14 de Mayo 
de 1970, bajo el nombre de Compafiia Mexicana de Seguros 
de Credito, S.A. conocida coma COMESEC. Esta empresa 
se crea con el apoyo de! sector asegurador en Mexico 
quedando coma accionistas 26 aseguradoras y el Banco 
Nacional de Comercio Exterior, S.N.C., conocido coma 
BancoMext. 

Comesec nace " con el objeto de atender de manera 
especializada los seguros de credito de exportaci6n 
siguiendo las normas genera/es aplicables en materia de 

,,93 seguros. 

97 SANCHEZ FLORES, Op. Cit. p. 778 
"QUINTANA ADRIANO, Op. Cit. p. JJ8. 
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Comesec, tambien se crea para cumplir una primera 
finalidad entre otras, me refiero a la complementar y 
perfeccionar los programas de financiamiento de 
exportaciones de productos manufacturados, los cuales para 
el ingreso interno de! Pais representaria un porcentaje muy 
alto para el desarrollo. 

Otro de los prop6sitos fue el ampliar las ventas de la 
empresa sin afectar los recursos financieros, al limitar su 
exposici6n y perdidas por creditos incobrables en su caso. 

Ademas de haber logrado el objetivo de proteger el 
credito para las exportaciones se pens6 en la posibilidad de 
operar tambien el Seguro de Credito Intemo como la primera 
compafiia que se dio en el afio de 1946 y que ya no se 
operaba. 

Comesec logr6 en el primer semestre de 1976 la 
operaci6n de esta modalidad para operar el seguro de credito 
interno que significa el proteger las ventas a credito dentro 
del territorio nacional mexicano (micamente. 

Por lo que esta compama se especializa tanto en el 
seguro de Credito a la exportaci6n, como el seguro de 
Credito Interno. 

Esta compama ha cambiado su nombre y su raz6n 
social, debido a su venta a un grupo de seguros aleman muy 
fuerte en el mundo, me refiero al Grupo GERLING. 
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Hoy su nombre a sido modificado para llamarse: 
GERLING COMESEC, S.A. y sigue operando como siempre 
con los mismos servicios que mas adelante explicaremos a 
fondo. 

Debido a la venta de Comesec, la apertura de que otras 
aseguradoras operen este seguro tan especializado se abre, 
porque antes Comesec, al ser propiedad de las demas 
aseguradoras no fomentaban su venta, pero ahora incluso, 
BancoMext, a creado su propia aseguradora para este ramo y 
se llama SEGUROS BANCOMEXT, S.A. 

No dudo que el auge que este siglo XXI trae consigo, se 
utilice para desarrollar este tipo de seguro, que finalmente es 
una garantia al comerciante interno o exportador que venda a 
credito. Por eso a partir de esto, seguira el auge y las nuevas 
compaiiias aseguradoras que haran suyo este ramo para 
explotarlo. 
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Capitulo Tercero.-

Operaci6n del Seguro de Credito. 

SUMARJO: 

3.0. Operaci6n del Segura de Credito. 3.1. Comentarios sobre el 
Segura de Credito. 3.2. Consideraciones Basicas del Segura de 
Credito. 3.3. Prap6sito del Segura de Credito. 3.3.1. Causas que 
originan incumplimiento de pago a los Creditos en general. 3.4. 
Ventajas del Seguro de Credito. 3.5. Elementos del Segura de Credito. 
3.6. Objeto del Segura de Credito. 3.6.1. Objetos Indirectos. 3.7. 
Importancia de la cultura del Credito. 3.8. COMESEC. 3.8.1. Causas 
de incumplimiento de pago en materia de Exportaci6n. 3.8.2. 
Diferentes Riesgos Existentes para el Segura de Credito. 3.8.3. P6liza 
Global de Segura de Credito de Exportaci6n. 3.8.3.1. Objeto, 
Vigencia y Caracteristicas del Segura. 3.8.3.2. Riesgos Cubiertos. 
3.8.3.2.1. Insolvencia. 3.8.3.2.2. Mora Pralongada. 3.8.3.3. Riesgos 
Excluidos. 3.8.3.4. Condiciones de Existencia y Validez de la 
Cobertura. 3.8.3.5. Iniciaci6n y Alcance de la Cobertura. 3.8.3.6. 
Funcionamiento del Segura. 3.8.3.7. Primas. 3.8.3.8. Medidas 
Preventivas a Cargo del Asegurado. 3.8.3.9. Siniestras. 3.8.3.10. 
Indemnizaciones. 3.8.3.11. Subragaci6n y Recobras. 3.8.3.12. 
Disposiciones Diversas. 
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3.0. Operacion del Seguro de Credito. 

3.1. Comentarios sobre el seguro de credito. 

Para entender su ubicaci6n dentro de los Seguros, el de 
Credito pertenece a la division de dafios, y este a su vez 
dentro de los Seguros patrimoniales. 

Este Seguro corresponde a un lugar distinto en su 
clasificaci6n, "... al Segura de Credito que no cub re el 
interes de naturaleza real, sino de naturaleza obligatoria, un 
derecho de Credito, no contra su destrucci6n sino contra la 
falta de pago, Insolvencia. "99 El Seguro de Credito puede 
definirse como un arreglo entre una compafiia de Seguro y 
una empresa de acuerdo con lo cual la firma asegurada queda 
garantizada contra perdidas anormales de Credito que 
provengan de la falta de pago de las obligaciones de los 
deudores o clientes de la empresa, ademas la firma asegurada 
recibe otros servicios y beneficios auxiliares por parte de la 
compafiia de Seguros que participe en la relaci6n, como 
apoyo en la cobranza y los famosos informes de Credito que 
son indispensables para un buen otorgamiento. 

Otro autor define al seguro de credito como "la relaci6n 
juridica entre el asegurado y el asegurador, cuya finalidad 
es obtener un sustituto econ6mico para aquel, si se realizan 
las riesgos derivados de! comercio exterior, bien sean par de 

' l' . ( d" . " JOO caracter po ztzco o ex raor mano . 

"DONATI. A, Op. Cit. p.386 
100 JIMENEZ OE PARGA, Jest.ls, "El seguro de Credito a la Exportaci6n", Ed. Tecnos, Madrid, 
1990, p.43. 
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Para entender el concepto, digamos por ejemplo: el 
Seguro de vida no elimina la necesidad de doctores y la 
atenci6n por medio de buenas practicas de salud, ni tampoco 
el Seguro de Credito elimina la necesidad de un 
departamento de Credito y del gerente de Credito, m 
tampoco, ni tampoco puede reemplazarlo en posibilidades. 

Por este tipo de Seguros que todavia no es familiar a un 
gran segmento del mundo de los negocios es una herramienta 
valiosa para la empresa gerencial. 

Se dice que el Seguro de Credito se limita a los 
fabricantes mayoristas, etc., no esta a disposici6n de las 
empresas que venden mercancias y servicios o que prestan 
dinero al consumidor ultimo, las transacciones que implican 
al ultimo consumidor a veces quedan cubiertas por las que 
comunmente se conoce como Seguro de Credito sobre la vida 
o Seguro de Credito al consumidor, el Seguro de Credito es 
un campo de actividad completamente diferente del campo 
del Seguro de Credito al consumidor. 

Hay dos escuelas de pensamiento en cuanto a que si el 
Seguro de Credito debiera considerarse como parte de la 
polftica de cobranza de una empresa o como parte de la 
politica de otorgamiento de su Credito. Desde el primer 
punto de vista, cuando se recibe el pedido se investiga la 
cuenta por medio de la acumulaci6n de informaci6n sobre 
Credito de las agencias de informaci6n de Credito, la 
decision se toma, para aceptar o rechazar el pedido, si se 
acepta, se determina una lfnea de Credito para guiar los 
pedidos futuros. · 
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ESTA TESIS NO SAU 
DE LA BIBLlOTECA 

Ahora bien, si todas las cuentas se pagan de acuerdo 
con lo convenido, no habra necesidad de preocuparse por el 
cobro de las cuentas por cobrar. 

Pero desgraciadamente no todas las cuentas se pagan de 
acuerdo a lo convenido. Como resultado algunas empresas 
deciden participar en el riesgo por la falta de cobro con una 
compafiia de Seguros y utilizan al Seguro de Credito como 
parte de su politica de cobranza. 

El otro punto de vista es que el Seguro de Credito 
debiera usarse directamente en relaci6n con la formulaci6n 
de las decisiones de Credito, como una arma agresiva en vez 
de defensiva. 

3.2. Consideraciones Basicas del Seguro de Credito. 

Como se ha puntualizado anteriormente, el Seguro de 
Credito fundamentalmente sirve para la protecci6n de las 
ventas a Credito tanto de fabricantes mayoristas y de cierto 
tipo de compafiias. 

En una p6liza de Seguro de Credito puede haber dos 
deducibles el coaseguro, y la perdida primaria. 

El monto del coaseguro (un arreglo por el cual una 
empresa asegurada lleva un porcentaje especifico de la 
perdida total en todas sus cuentas aseguradas) se deduce del 
precio de la factura de la mercancia embarcada. 
Generalmente esto representa aproximadamente entre el 10 y 
20 % aun cuando en algunos casos especiales el monto puede 

Pagina79 



variar y aun puede reunirse. Generalmente esta cantidad es la 
mas alta en clientes que no se clasifican en la primera o 
segunda categoria por agencias mercantiles reconocidas o 
que no tienen ninguna valuaci6n de Credito. 

Ademas el coaseguro, se conviene en una perdida 
primaria entre la compafiia de Seguros y el asegurado como 
un porcentaje de las ventas cubiertas por el Seguro, con un 
minimo definido que se indica en la p6liza. Este porcentaje 
de perdida primaria varia con el riesgo cubierto, el volumen 
de ventas y la experiencia de perdida real asegurada. Si la 
experiencia de perdida de! solicitante es menor que el 
promedio nacional para esta linea de negocios, generalmente 
se reconoce que es un riesgo menor y el monto de la perdida 
primaria se reduce. 

Por eso recordemos que si los riesgos comerciales de 
los creditos son "fundamentalmente la fa/ta de pago · de 
creditos por insolvencia o retraso en el pago de los mismos 
por liquidez o por el simple incumplimiento de! deudor, por 
media de! seguro de credito se pone a disposici6n de! 
empresario un mecanismo que puede solucionar el problema 
que se presenta cuando el comprador se rehusa a presentar 
una carta de credito o un aval bancario y, con el uso de este 
seguro, el exportador mexicano puede entrar a competir y 
hacer mas atractiva la venta de sus productos. "101 

3.3. Proposito del Segura de Credito. 

101 SOSA CLiMACO, Adrian, "El contrato de seguro de credito a la exportaci6n", Tesis, UNAM, 
1995. p. 73 

P.igina80 



Los empresarios al utilizar el credito lo definen como 
un medio de cambio, de aceptaci6n limitada; despues se dijo 
que el Credito es de aceptaci6n limitada a causa de dos 
elementos; el tiempo y el riesgo, por lo tanto en cada 
transacci6n de Credito hay un elemento de riesgo, y en una 
empresa el Gerente de Credito debe decidir si carga con el 
riesgo solo o si lo comparte con alguien mas. 

La empresa que factura sus cuentas por cobrar, ha 
decidido que otra instituci6n cargue con la tarea de la 
aceptaci6n de! Credito y la cobranza de! Credito sin recurso. 
Por este servicio la casa paga una cuota al factor. Estas son 
las famosas empresas de administraci6n de cartera. 

El Seguro de Credito es sin duda otro metodo de 
compartir este riesgo con otros, en este caso con una 
instituci6n de Seguros mas bien que con una compafiia 
financiera. Por una cuota, el riesgo que acompafia a la 
transacci6n de Credito se comparte con un especialista, ta! 
como por un incendio, robo y responsabilidad por dafios 
publicos que se pasan a otras compafiias de Seguros. 

No quiero que se piense que soy un vendedor de este 
Seguro, pero comparto las ideas basicas de que hoy en dia 
este tipo de Seguro es una herramienta muy buena para la 
protecci6n de las cuentas por cobrar y no pagadas. 

De lo anterior debemos dejar claro que tampoco por su 
naturaleza de proteger las cuentas por cobrar se pareciera a la 
figura de! "Factoring", por eso es importante "delimitar al 
seguro de credito de un reciente contrato atipico mercantil, 
el Factoring, introducido par injluencia anglosajona que 
pretende liberar al cliente de! riesgo de insolvencia de las 
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deudores, cuyos creditos son asumidos por la sociedad de 
D • ,,102 p 1 1 "bl ractormg. or eso o que se asegura es a pos1 e 
perdida, puesto que el Segura de Credito no protege al 
asegurado contra la perdida normal (primaria) que 
experimenta una empresa de negocios particular. 

Pero cuales son las verdaderas causas de la falta de 
pago que los deudores hacen o tiene que hacer: 03 Veamos a 
continuaci6n lo siguiente: 

3.3.1. Causas que originan incumplimiento de pago a 
los creditos en general. 

Las causas mas frecuentes e importantes de perdidas 
anormales por Creditos otorgados son las siguientes: 

A. La concentraci6n · de ventas en pocas 
cuentas, en donde la insolvencia de algunas de ellas 
infringiria una perdida excesiva a la compafiia. 

B. La concentraci6n de clientes en una linea de 
negocios que pueda quedar afectada adversamente por 
un suceso inesperado. 

C. La concentraci6n de clientes en una region 
en particular. 

D. Las recesiones y depresiones generales en 
los negocios. 

E. La manufactura o producci6n de ropa en 
cantidades significativas, asi coma cuando puede ser 

io
2 BASTIN, J. Op. Cit. P. 662. 

rn 3 En ocasiones la cultura del no pago es la mas frecuente. 
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dificil vender un producto hecho a la medida para un 
cliente determinado si este se vuelve insolvente. 

F. Muchas cuentas pequefias que pueden hacer 
dificil el que se obtenga informaci6n de Credito sobre 
de cada cuenta. 

G. El mantenimiento del volumen de ventas, 
que requiere la aceptaci6n de riesgos mas grandes. 

H. El cambio a una operaci6n de Credito con la 
resultante falta de experiencia. 

I. Conducir una operaci6n de un solo hombre 
con lo que las ventas a Credito pueden no recibir la 
atenci6n adecuada. 

J. Otorgamiento de condiciones prolongadas de 
venta o lineas de Credito mas extensas a fin de dominar 
en el mercado. Entre otras. 

En la mayor partc de las empresas la amplitud de estas 
perdidas desusadas o anormales dependen de muchos 
factores, estas incluyen: El credito mas alto aceptado de 
cualquier cliente, el tipo de negocio del que se ocupa el 
vendedor, el producto o productos que se venden (tipo, 
estabilidad, diversificaci6n, estacionalidad, obsolescencia), la 
calidad y "frescura" de los inventarios, la localizaci6n 
geografica y la competencia en los mercados de comprador. 

La oferta del dinero de la economia, las fluctuaciones 
en el nivel de precios, la fase del ciclo del negocio, las 
condiciones de la mano de obra y asi sucesivamente. Algunos 
de estos factores quedan bajo el control del vendedor, otros 
estan totalmente fuera de su area de control y dependen de 

. . 104 
circunstanc1as externas. 

104 Las causas externas como \os estados de sitio o golpes de estado y hechos de naturaleza. 
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3.4.- Ventajas del Seguro de Credito. 

El Seguro de Credito ofrece para el asegurado las 
siguientes ventajas: 

A. Puede estimarse mejor la base del costo de 
los productos que se embarcan. 

B. Se suministra una gran reserva para deudas 
malas que incrementa la reserva para deudas malas 
propias de la administraci6n. 

C. Con Ia p61iza de Seguro, un departamento de 
Credito puede ser mas definitivo. 105 Es sorprendente 
como algunos departamentos de Credito 
frecuentemente limitan las cuentas de los clientes 
cuando no requieren limitaci6n. 

D. Se dispone de la opinion de la compafiia 
aseguradora sobre la- 'valia de Credito en cuentas 
particulares. 

E. El departamento de ventas puede tratar de 
aumentar las ventas hasta el limite de protecci6n. 

Es decir, en un concepto mas simple el Seguro de 
Credito se orienta a proteger a las empresas contra la 
eventual falta de pago de los Creditos que conceden a sus 
clientes mediante indemnizaci6n. 

En lineas generates, la diferencia consiste en que la 
causa del Seguro es la eliminaci6n del dafio derivado de la 
definitiva disminuci6n patrimonial, como consecuencia de la 

10s Pero hoy en dia las Areas de Credito no piensan en gastar en Seguros sino en vender sin 
protecci6n, raras son las ocasiones que se toma un Segura de Credito, ya que no mucha gente lo 
conoce. 
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insolvencia definitiva, de manera que, hasta que esta no 
· h d-!06 ex1sta, no ay ano. 

Mas adelante revisaremos las condiciones generales de 
una p6liza de Seguro de Credito. Con el prop6sito de 
verificar todos los aspectos fundamentales de la operaci6n de 
este Seguro. 

3.5. Elementos del Seguro de Credito. 

De los conceptos anteriores se pueden desprender los 
siguientes componentes: 

A.- Contrato de Seguro. 
B.- Elementos de contrato. 
C.- Derechos y obligaciones. 

A. El contrato de Segura es el documento 
juridico, media por el cual se pueden determinar los 
derechos y las obligaciones de cada una de las partes 
contratantes, relacionadas con el objeto de! Seguro. Del 
contrato encontramos obviamente a los sujetos que 
participan siempre en un contrato, un sujeto activo y un 
pasivo, por eso "Demoge el jurista sostiene y con raz6n 
que nada impide tecnicamente que un deudor o un 
acreedor sea indeterminado, que basta que haya en el 
momenta de ejecutarse la obligaci6n, quien exija o 
efectue el cumplimiento de el/a ... "107 Desde otro 
punto de vista entonces el contrato de seguro puede ser 

1'"' DONATI. A. Op. Cit. Pp 389. 
10

' BORJA SORIANO, Manuel, "Teoria General de las Obligaciones", Ed. Porrlla, E. 11, Mexico 
1990, p.72 
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" ... unas convenciones destinadas a crear obligaciones, 
que han sido sancionadas y nombradas por el 
d h ,,/08 erec o ... 

B. Los elementos de! contrato de Seguro son: 

I )La aseguradora; 
2)El asegurado; 
3)Un tercero que compra a Credito. 

C. Los derechos y obligaciones de los 
contratantes son los siguientes: 

• La aseguradora se obliga a restituir el 
bien asegurado o su equivalente en dinero cuando 
se presente el suceso estipulado en el contrato, por 
lo que recibe de! Asegurado una cantidad de 
dinero llamada prima. 

• El asegurado se obliga a pagar la prima 
y a cumplir con lo estipulado en el contrato para 
que en el caso de que ocurra alg(m siniestro pueda 
recuperar el bien perdido a su importe en dinero. 

• La tercera persona debera cumplir el 
pago puntual de la deuda con las obligaciones que 
marque el contrato de compraventa principal. 

3.6. Objeto de! Seguro de Credito. 

108 DOMINGUEZ MARTINEZ, Jorge Alfredo, et. al, "Homenaje a Manuel Borja Martinez", Ed. 
PorrUa, MCxico, 1992. p.65 
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Para el Seguro de Credito su objeto directo es tener 
protegidos Ios Creditos concedidos a compradores nacionales 
o extranjeros por Ia venta de determinadas mercancias, y este 
constituye para el vendedor o sea el que toma el Seguro, una 
garantia al contar con el Seguro de Credito, en virtud de tener 
la posibilidad de recuperar una parte de! Credito perdido, 
pues en otras condiciones podria no llevarse a cabo 
recuperaci6n alguna. 

3.6.1. Objetos lndirectos. 

Ademas, 
considerarse: 

como objetivos adicionales pueden 

I. La comercializaci6n de sus productos, dado 
que al contar con la protecci6n de! Seguro puede 
competir confiadamente en el mercado nacional o 
intemacional aumentando el plazo de pago de sus 

ventas o bien quitando garantias de pago 
rigidas como cartas de Credito y avales bancarios. 

2. La prevenci6n de una perdida pues antes de 
que se lleve a cabo una operaci6n de compra-venta, se 
puede identificar claramente la solvencia del comprador 
ayudando con esto a supervisar las condiciones de venta 
desde el punto de vista comercial financiero y legal, 
ademas se pueden proporcionar mayores comentarios 
sobre la limitaci6n de endeudamiento y las garantias 
adicionales que deberian exigir para no sufrir perdida. 

3. Contar con financiamientos apropiados a 
tasas preferenciales y de montos superiores a los 
tradicionales. 
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4. La comercializaci6n de productos, la 
prevenci6n de perdidas el acceso a financiamientos y la 
garantia de pago son los objetivos mas importantes que 
se pueden alcanzar con un adecuado manejo de! Segura 
de Credito. 

3. 7. lmportancia de la cultura del credito 

Gracias a las tecnologias en diversos paises y a la aguda 
competencia intemacional propiciada por el desarrollo, ha 
provocado que concurran a un mismo mercado varios 
oferentes de un mismo producto y sea el comprador quien al 
tener varias altemativas donde escoger, imponga la forma de 
pago, ademas de exigir calidad y precio en el producto. 

Este mismo factor influye en las operaciones 
comerciales intemas de los paises, si bien no es determinante 
en algunos casos, puede existir en empresas que tienen ya 
cautivo un segmento importante de! mercado de determinado 
producto. 109 

De lo anterior podemos deducir que el Credito tiende a 
generalizarse y es factor importante en las actividades 
comerciales tanto nacionales como intemacionales con el fin 
de ganar o mantener una mejor posici6n en el mercado, sin 
embargo no hay que perder de vista que todo credito lleva 
consigo el riesgo de no cobrarlo. 

Asi como las personas pueden fallecer subitamente 
gozando de cabal salud; por una amplia gama de 

109 Ellos se sienten dueftos del mercado y por ende con libertad de hacer lo que mas tes convenga. 
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circunstancias son vulnerables a mucho mas situaciones de 
las que com(mmente se piensa derivandose de una mala 
administraci6n, endeudamiento excesivo, conflictos 
laborables, problemas de producci6n, elevaci6n de costos, 
escasez de materias primas, falta de financiamiento o creditos 
en el mercado -como lo que esta pasando desde hace unos 
afios en nuestro Pais- , aumento de la competencia, lenta 
recuperaci6n de cartera catastrofes naturales como el 
"fen6meno de! nifio", problemas socio-politicos, culturales -
como la cultura de! no pago hoy muy de moda-, grupos anti
pago tipo "el barzon" o "antorcha campesina", etc. 

3.8. COMESEC. 

La Compafiia Mexicana de Seguros de Credito, S.A. 
hoy cambiada de nombre a GERLING COMESEC, S.A. ha 
tenido oportunidad de presenciar el fracaso de no pocos 
negocios florecientes por todas estas causas de falta de pago 
que hemos visto hoy con anterioridad y aun por otras que se 
antojan ins6litas, como: desviaciones de rios problemas 
conyugales inviernos calidos, demandas por contaminaci6n 
ambiental querellas entre socios, etc. 

Recapitulando un poco, lo visto en el capitulo anterior, 
Comesec crea para efecto de su Seguro de Credito dos ramas 
para operar el Seguro de Credito el Seguro de Credito Interno 

l d E 
·, 110 y e e xportac10n. 

110 Actualmente siguen operando asi de esta fom1a. 
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Hablando respecto de la exportaci6n, tambien existen 
un sinnumero de razones por las cuales el exportador puede 
dejar de recibir su dinero, las principales son las siguientes: 

3.8.1. Causas de incumplimiento de pago en materia 
de Exportaci6n. 

Las causas mas frecuentes son: 

• Insolvencia de! comprador, la cual puede 
derivar de diversas causas tales como fraudes 
problemas de marcado, mala administraci6n, etc. 

• Falta de pago y/o de transferencias de los 
pagos hechos por los importadores. 

• Falta de pago del Credito derivado de la 
exportaci6n originada directamente por requisici6n, 
expropiaci6n o confiscaci6n de los bienes de! 
importador. 

• Falta de pago de! Credito derivado de la 
exportaci6n a consecuencia de disposici6n expresa de 
caracter general de una actividad gubemamental. 

• Violencia polftica a actos contra gobiemos, 
revoluciones, guerra, motin, asonada, disturbios 
populares, terrorism 0, guerri Ila, etc. 

• Cambios en la legislaci6n de exportaci6n e 
importaci6n y cancelaci6n de licencias de importaci6n. 

• Perdidas de inversiones nacionales en el 
exterior. 

• Perdidas en las 
devaluaciones de las monedas 
cambio. 
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• Catastrofes tales como: terremotos, ciclones, 
inundaciones, erupciones volcanicas etc. 

• Falta de pago de Credito derivado de la 
exportaci6n por causa de incumplimiento del 
importador y de su garante, si lo hubiere cuando el uno 
y el otro fuere banco o bien, una entidad publica o de 
serv1c10. 

• Incumplimiento de las condiciones del 
contrato por parte del exportador u otra causa que este 
pueda o no controlar. 

• Imposibilidad de! importador para tomar 
posesi6n de las mercancias. 

• Detenci6n de mercancias en transito. 
• La mora prolongada en que incurra 
el importador para hacer frente al pago de su 
adeudo. 

Para efectos de un mejor entendimiento, Gerling 
Comesec divide los riesgos anteriores en tres grupos 
principales: 

3.8.2. Diferentes Riesgos Existentes para el Seguro 
de Credito. 

I.- Riesgos Comerciales.- Consiste en la incapacidad 
financiera del deudor para hacer frente a sus obligaciones, 
cuando la causa provenga de la operaci6n propia del negocio. 

II.- Riesgos Politicos.- Son aquellos provenientes de 
una disposici6n de caracter gubernamental que afecta el 
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pago, o bien cuando una falta de pago de un Credito 
concedido a una entidad de canicter publicos o con el aval de 
ell a. 

III.- Riesgos Extraordinarios.- Que son los motivados 
por una situaci6n extema y totalmente ajena al 
funcionamiento de las empresas pudiendo ser dos tipos, de 
caracter social, coma guerras, disturbios estudiantiles, y 
natural, como "catastrofes naturales, coma ciclones, 
inundaciones, terremoto, y erupciones volcanicas, o 

. d 1 . ' ' . 111 consecuenc1as e una exp os10n atom1ca, etc. 

En Mexico se cuenta ya, con un aparato de 
aseguradoras que permite al exportador cubrir los tres 
grandes rubros de riesgos seiialados con antelaci6n y las 
Instituciones que participan en ello son: FOMEX (Fonda 
Mexicano para las Exportaciones) que antes fue Fideicomiso 
del Banco de Mexico y ahora depende del Banco Nacional de 
Comercio Exterior S.N.C., 112 pues bien, dicho fideicomiso 
tiene a su cargo cubrir los riesgos extraordinarios y politicos; 
en cuanto a las riesgos comerciales coma las que acabamos 
de ver, estos son asegurados por la Compaiiia Mexicana de 
Seguros de Credito, S.A.(COMESEC) hoy con su nueva 
socio el Grupo Gerling, se llama solamente Gerling 
Comesec, S.A .. y una nueva Aseguradora de Credito que fue 
creada por el banco de desarrollo seiialado, de nombre 
Seguros Bancomext, S.A. 

Para efectos de! presente estudio analizaremos 
solamente riesgos comerciales que en Mexico son cubiertos 
par las aseguradoras mencionadas y en especial lo haremos 

'" SOSA CLiMACO, A, Op. Cit, p.74. 
112 Tambien llamado Bancomext. 
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con COMESEC a traves de sus dos respectivas polizas de 
exportacion (global y especifica) segun el producto y el 
plazo.113 

Como se explico con anterioridad, los riesgos 
comerciales a que nos referimos y que el Seguro de Credito 
al comercio exterior, son aquellas que se originan de la 
incapacidad financiera del deudor cuando esta proviene de la 
operacion propia de! negocio, esto es, la insolvencia, que 
puede ser provocada por multiples causas y que para el 
Seguro de credito de exportacion ya sea en poliza global y 
especifica los riesgos que garantiza son: 

a)lnsolvencia legal.- La cual se considera cuando 
existe una situacion juridica, clara, definida, como la quiebra 
o suspension de pagos o alguna similar en el pais del deudor.
Cabe hacer mencion que este tipo de insolvencias se llega a 
presentar aun antes del vencimiento del Credito. Aqui es 
bueno mencionar lo que para los espafioles llaman 
lnsolvencia, o sea "Asi, se acostumbra a considerar como 
insolvencia la declaracion judicial de! estado de suspension 
de pagos, concurso de acreedores o quiebra del deudor, ... " 114 

b)lnsolvencia de lteclw.- se configura cuando se llega a 
la conclusion que el ejercicio del cualquier accion legal para 
hacer efectivo el importe del Credito resultaria inutil, debido 
a que el valor de lo recuperado seria inferior al valor de lo 
invertido en la accion, o bien, puede ser cuando el deudor 
debido a su precaria situacion economica celebra con sus 
acreedores un convenio mediante el cual le reducen su pasivo 
o le amplian los plazas para liquidar sus deudas o cualquier 

113 En total son cuatro diferentes p6lizas. 
114 BASTIN, J, Op. Cit. p. 666 
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otra situaci6n que se estime infructuosa por no tener el 
deudor bienes u otra forma de garantizar se adeudo. 

c)Mora prolongada o presuncion de insolvencia.
debido a que las acciones de cobro suelen ser demasiado 
prolongadas y en ocasiones no Hegan a una definici6n, ya sea 
en el cobro de! Credito o en evidenciar la insolvencia legal o 
de hecho, la aseguradora se fija un plazo maximo para el 
pago de una indemnizaci6n a 180 dias a seis meses despues 
de! vencimiento de! Credito o, de la prorroga autorizada por 
la misma aseguradora para diferir el pago, siempre y cuando 
el exportador compruebe que ejercito las acciones de cobro 
necesarias para la recuperaci6n de su Credito, la mora 
prolongada puede ser producto de una dificultad econ6mica 
transitoria o bien preambulo para que se concrete alguno de 
I d . I . . d . 11s os casos e mso venc1a mencwna os antenormente. 

Como se puede apreciar, los riesgos antes sefialados se 
presentan luego que el importador toma posesi6n de los 
bienes vendidos, no obstante que la cobertura <lei Seguro se 
inicia desde el momenta en que se embarcan los mismos 
como resultado de una venta en firme, es por ello que el 
Seguro de Credito a la exportaci6n cubre tambien ciertos 
riesgos que pueden concretarse antes de que el importador 
tome posesi6n de la mercancia, en estos dos ultimos casos 
que explicaremos en seguida no existe propiamente credito, 
ya que el comprador nunca llega a disponer de la mercancia, 
empero el vendedor tiene una perdida en todo caso si 
consideramos los altos costos de transporte y demas gastos 
independientes al costo de la mercancia e incluso a esta 
ultima por no tener un mercado facil, frecuentemente es 

115 Mayor problemO.tica genera el transcurso del tiempo, pues como periodo de contingencia mas 
de 180 dias es un tiempo demasiado considerable y si no ha pagado el deudor seguramente ya no 
lo hara, para la legislaci6n espaflola en la operaci6n se considera como mora hasta un aft.a. 
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revendida sacrificando parte de su valor o bien se gestiona la 
repartici6n incurriendo en nuevos gastos 

d)Imposibilidad para tomar poseswn de las 
mercancias.- esta acontece cuando por incapacidad 
econ6mica el importador no puede tomar posesi6n cuando 
por incapacidad econ6mica el importador no puede tomar 
posesi6n de los bienes exportados con base en una venta en 
firme, siempre que el asegurado compruebe a satisfacci6n de 
la compafiia aseguradora, que en virtud de la situaci6n 
financiera de! comprador el ejercicio de una acci6n judicial 
para reclamar el pago de las perdidas sufridas por 
incumplimiento de! contrato comercial resultaria inutil. 

e)No entrega o detencion de mercancias en trtinsito.
tiene verificativo cuando el exportador, despues de haber 
embarcado la mercancia, se entera de la inminente 
insolvencia de su cliente y, a solicitud de la aseguradora o 
previa autorizaci6n por escrito de la misma, detiene la 
exportaci6n en transito a no entrega las mercancias al 
importador. 

Debido a la importancia de analizar la operac10n del 
Seguro de Credito, materia de este capitulo; A continuaci6n 
sefialaremos las condiciones generates de un tipo de P61iza de 
seguro de credito. 

3.8.3. P6Iiza Global de Segura de Credito de 
Exportaci6n. 
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3.8.3.1. Objeto, Vigencia y Caracteristicas del 
Seguro. 

Contrato de Seguro. 

Este se entiende como toda la documentaci6n emitida y 
recibida por la Compafiia y el Asegurado, constituye 
testimonio del Contrato de Seguro, el cual se otorga con base 
en las informaciones proporcionadas por este ultimo, por lo 
que cualquier omisi6n o declaraci6n inexacta del Asegurado, 
de los hechos importantes para la apreciaci6n de los riesgos, 
faculta a la Compafiia para rescindir de pleno derecho el 
contrato. 

Objeto del Seguro. 

La Compafiia indemnizara al Asegurado de acuerdo al 
contrato de Seguro, el porcentaje determinado de la perdida 
que aquel sufra en relaci6n con los Creditos que otorgue a 
plazo no superior a un afio, a compradores privados 
domiciliados en la Republica Mexicana, siempre que dicha 
perdida sea consecuencia directa y exclusiva de alguno de los 
riesgos mencionados en la clausula 6 de! presente Contrato. 

"La Funci6n def seguro de credito a la exportaci6n es 
que la aseguradora indemnice al asegurado par el 
porcentaje determinado par la perdida que sufra en relaci6n 

I 'd' ,,J/6 con os ere 1tos que otorgue 

No son objeto de! seguro, los creditos otorgados a 
entidades o dependencias gubernamentales, a 

116 SOSA CLiMACO, A, Op. Cit, p. 74 

Pagina96 



administraciones o corporaciones de derecho publico a las 
personas fisicas o morales que no hagan de la actividad 
mercantil su ocupaci6n habitual, salvo asociaciones y 
sociedades civiles que adquiernn bienes para la realizaci6n de 
sus actos previstos en sus estatutos. 

Principia de Globalidad. 

El Asegurado se obliga a incorporar al Segura a todos 
sus compradores y a declarar todas las exportaciones que 
realice a aquellos aceptados por la Compafiia, incluyendo las 
operaciones cuyo pago se estipule a vista contra documentos. 

Por eso en la distribuci6n de! riesgo por parte de! 
asegurado, de las ventas que pretenda hacer o por lo menos 
de una parte, con esto se pretende que las primas que generen 
los riesgos no se conviertan en sinistros y formar una parte de 
un fondo patrimonial que sirva de indemnizaci6n para los 

• • • 117 nesgos que sean s1mstros. 

Unicamente podra excluir las ventas que efectue 
mediante pago anticipado o carta de Credito confirmada e 
irrevocable. 

Si el Asegurado no cumple con lo dispuesto en esta 
clausula, perdera todo derecho a las indemnizaciones que 
pudieran corresponderle, a menos que compruebe que su falta 
obedeci6 acaso fortuito o fuerza mayor. 

Duraci6n y Terminaci6n de! Contrato de Segura. 

117 ORTIZ HURTADO,'Femando Martin, "lmportancia del Antilisis Financiero en Otorgamiento 
de un seguro de credito A La Exportaci6n yen el mercado domestico". TESIS, UIA, Mexico 
1988. 
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El Contrato de Seguro tendni duraci6n de un afio, 
contado a partir de la fecha de iniciaci6n de su vigencia y se 
prorrogara tacitamente por periodos iguales al inicial, a 
menos que una de las partes comunique a la otra, por escrito, 
su deseo de modificarlo o de darlo por terrninado. En caso de 
terminaci6n o rescisi6n de! Contrato, la Compafiia quedara 
obligada a seguir cubriendo, hasta su extinci6n total, los 
riesgos de los Creditos que hayan sido asegurados con 
anterioridad a estos actos, con ta! efecto, el Asegurado 
enviara a la Compafiia una relaci6n detallada de los Creditos 
que se hallen pendientes de pago, en la fecha de terrninaci6n 
o rescisi6n de! Contrato y posteriorrnente, en forrna mensual, 
indicara los saldos pendientes de los Creditos cubiertos por el 
Seguro. 

Modificaci6n de la P6Iiza. 

Si durante la vigencia de la p6liza se modificaran las 
condiciones que tom6 en cuenta la compafiia para el 
otorgamiento de sus coberturas, constituyendo agravaci6n de! 
riesgo, la misma podra efectuar tambien las modificaciones 
que estime convenientes, teniendo el Asegurado un plazo de 
30 dias, contados a partir de que reciba la notificaci6n de 
dicha modificaci6n, para exponer de igual manera lo que a 
sus intereses convenga; si no lo hiciere se tendran por 
aceptadas las nuevas condiciones. En toda caso, las 
condiciones anteriores a la modificaci6n continuaran rigiendo 
para los Creditos otorgados con anterioridad a este acto. 

3.8.3.2. Riesgos Cubiertos. 
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Los riesgos cubiertos por la presente P6liza son: 

• Insolvencia de! Comprador. 
• Mora prolongada en el Pago de! Credito 
Asegurado. 

3.8.3.2.1. Insolvencia. 

La insolvencia se configura, para los efectos de! 
Segura, cuando tiene lugar alguno de los siguientes 
acontecimientos: 

• Declaraci6n judicial de quiebra o de 
suspension de pagos. 

• Celebraci6n de un convenio para evitar la 
quiebra de! comprador, que implique prorroga al plazo 
original de! Credito o una quita o reducci6n de pasivo, 
siempre que en dicho convenio concurran los 
acreedores que representen mas del 50% de! pasivo, y 
la participaci6n de! Asegurado en el mismo sea 
aprobada previamente por la Compafiia. 

• Acci6n judicial promovida por el Asegurado 
para cobrar su Credito, que resulte infructuoso por 
insuficiencia de bienes de! comprador. 

• Cuando se compruebe, que el ejercicio de 
una acci6n legal para obtener el pago del Credito 
resultaria inutil, ya que los gastos de cobranza a 
efectuarse serian superiores al monto cobrable. 
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Cualquier otra situaci6n semejante a las ya enunciadas, 
prevista por la legislaci6n de! pais de] comprador 

3.8.3.2.2. Mora Prolongada. 

La mora prolongada se configura cuando el Credito 
asegurado no es pagado seis meses despues de su 
vencimiento o de su prorroga, siempre que el Asegurado 
compruebe que en ese lapso inici6 las acciones procesales y 
judiciales en contra del comprador moroso y sus coobligados, 
si los hubiere. 

3.8.3.3. Riesgos Excluidos. 

Estos riesgos son el Impago de! credito concedido, 
siempre que sean causa directa de lo que la p6liza seiiala. 
Esta P6liza no protege al asegurado contra las perdidas que 
pudiera sufrir a consecuencia de los siguientes riesgos: 

• La imposibilidad de! comprador para pagar, 
total o parcialmente, el Credito asegurado, cuando esta 
imposibilidad sea concomitante o consecutiva a una 
guerra civil o exterior, declarada o de hecho; a la 
ocupaci6n del Pais por una potencia extranjera; a una 
rebeli6n, motin o asonado; a una explosion at6mica o, a 
problemas politicos o sociales graves tales como, 
disturbios estudiantes etc. a menos que el Asegurado 
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compruebe que la falta de pago del comprador, no tiene 
relaci6n causal con estos acontecimientos. 

• La falta de recuperaci6n de! Credito cuando 
esta obedezca a medidas tomadas por las autoridades de 
derecho o de hecho de! Pais tales como: moratoria 
general, nacionalizaci6n, expropiaci6n, confiscaci6n o 
requisici6n de los bienes de! comprador. 

• Las catastrofes producidas por fen6menos de 
la naturaleza, tales como: ciclones, inundaciones, 
temblores de tierra o erupciones volcanicas, cuando 
tengan relaci6n causal con la imposibilidad del 
comprador para pagar todo o parte de! Credito 
asegurado. 

• La perdida, deterioro o falta de mercancfa en 
transito. 

3.8.3.4. Condiciones de Existencia y Validez de la 
Cobertura. 

La cobertura del Seguro esta sujeta a las siguientes 
. condiciones: 

• Que la fecha de iniciaci6n de! riesgo este 
dentro del periodo de vigencia de la presente P6liza y 
sea anterior a la insolvencia de! comprador. 

• Que el comprador no haya sido 
expresamente rechazado o cancelado por la Compafiia 
con anterioridad a la iniciaci6n del riesgo. 

• Que el saldo de los Creditos otorgados a un 
mismo comprador, no sobrepase el limite revolvente 
maximo autorizado por la Compafiia y en caso de que 
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sobrepase dicho limite, la Compafiia solamente 
respondera hasta el limite maxima fijando para cada 
comprador sin que se aplique la proporcionalidad 
prevista en el Art. 92 de la Ley sabre el Contrato de 
Segura. 

• Que toda modificaci6n a las condiciones 
originates de pago de! Credito asegurado que implique 
agravaci6n de! riesgo, sea autorizada previamente por la 
Compafiia. 

• Que el Asegurado cumpla con los requisitos 
especificos de cobertura que en su caso se establezcan. 

• Que la mercancia exportada sea de licito 
comercio y corresponda a la actividad mercantil 
habitual del Asegurado. 

• Que la exportaci6n se haga de conformidad 
con el Contrato Comercial respectivo, o el pedido en su 
caso. 

• Que el Asegurado haya cumplido con las 
normas legates y formalidades a que esta obligado, 
como exportador. 

• Que en caso de que la Compafiia haya 
solicitado que los Creditos se documenten con titulos de 
Credito, estos sean debidamente suscritos por el 
comprador y sus coobligados si los hubiere. 

• Que el Credito no haya sido impugnado por 
el comprador, a causa de cualquier incumplimiento del 
Contrato Comercial o pedido, segun sea el caso, a 
menos que exista acuerdo o resoluci6n favorable al 
Asegurado. 

• Que el Asegurado este al corriente en el 
cumplimiento de las obligaciones que son a su cargo, 
conforme al Contrato de Seguro. 
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3.8.3.5. Iniciacion y Alcance de la Cobertura. 

Iniciaci6n de la Cobertura. 

La pratecci6n de! Segura comienza a regir desde el 
momenta en que el comprador toma posesi6n de la mercancia 
o suscribe los tftulos de Credito correspondientes, a resultas 
de una venta en firme. 

Suma Asegurada. 

La suma asegurada, comprende el valor factura de la 
mercancia exportada, los gastos de su transporte, primas de 
otras Seguras sobre dicha mercancia, los intereses ordinarios 
cobrados por el Credito otorgado al comprador; asi coma 
otras gastos accesorios, cuyo importe figure en la factura y 
siempre que hayan sido notificados a la Compafiia para 
efectos de! calculo de las primas en la declaraci6n mensual a 
que se refiere la clausula 20. 

Un data que nos sirve de referencia es lo que menciona 
el autor Jean Bastin en su libra el Segura de Credito en el 
mundo contemporaneo, donde afirma "Cuando el credito 
asegurado deriva de un prestamo, es necesario que 
asegurado acredite que la cantidad importe de! prestamo se 
ha destinado por el prestatario precisamente al fin especifico 
para el que Jue concedido por el asegurado "118

. No cabe 
duda que el seguro de credito espafiol contemplaria acciones 
que en la p6liza mexicana no aplicaria por principio de orden. 

Conceptos Excluidos. 

118 Op. Cit p. 669 
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No podran incluirse en la suma asegurada, los intereses 
moratorios, multas contractuales, indemnizaciones de 
cualquier clase y otros gastos no incluidos en la factura ni 
amparados mediante la presente P6liza, aun cuando esten 
previstos en el contrato de compraventa o el pedido 
respectivo. 

Tampoco se consideraran para efectos de! Seguro, los 
gastos de devoluci6n, renovac10n o negociac10n de 
documentos o toda clase de gastos bancarios. 

Porcentaje de Cobertura. 

En caso de siniestro, la Compafifa conviene en 
indemnizar al Asegurado de acuerdo con las condiciones 
particulares aplicables a cada comprador hasta un 85% de la 
perdida neta definitiva que sufra en relaci6n con los Creditos 
otorgados. 

Participaci6n de! Asegurado. 

El Asegurado se obliga a no asegurar en ninguna otra 
forma el porcentaje de] riesgo no cubierto por esta P6liza, el 
cual asumira directa e fntegramente por su propia cuenta. 

3.8.3.6. Funcionamiento del Seguro. 

Clasificaci6n Crediticia. 
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El Asegurado se obliga a someter a la Compafiia, en los 
formularios establecidos al efecto, a todos los compradores a 
quienes venda a plazo, ya que la protecci6n de! Seguro se 
subordina a la clasificaci6n Crediticia que se haga de cada 
uno de ellos. 

Limite Revolvente de Credito Asegurable de! Comprador. 

La Compafiia determinara los compradores que acepta 
cubrir, asi como el limite revolvente maximo de Credito 
asegurable para cada uno de ellos, lo cual se hara constar por 
escrito. 

El Asegurado debera solicitar los aumentos de limite 
que vayan requiriendo sus compradores. 

Contribuci6n a Gastos de Clasificaci6n y 
Reclasificaci6n Crediticia. 

El Asegurado se obliga al someter a sus compradores a 
la clasificaci6n mencionada en la clausula 16, a contribuir a 
los gastos de clasificaci6n Crediticia de los mismos, de 
acuerdo a la cuota establecida en la tarifa en vigor. Cada afio, 
al renovarse la presente P6liza, el Asegurado pagara a la 
Compafiia la cuota respectiva, por concepto de 
Reclasificaci6n Crediticia anual de sus compradores 
admitidos individualmente al Seguro. 

Cobertura Automatica. 

La Compafiia podra discrecionalmente aprobar un 
limite revolvente maxima asegurable de Credito, aplicable a 
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diversos compradores que por sus caracteristicas no se 
requiera clasificar. 

Para operar bajo esta cobertura, sera necesario cumplir 
con los requisitos especificados que se establezcan en el 
endoso correspondiente. 

Declaraci6n Mensual de Exportaci6n. 

El Asegurado se obliga a notificar a la Compaiiia, 
dentro de los primeros 15 dias de cada mes, el valor de la 
mercancia facturada a Credito durante · ·el mes inmediato 
anterior, en el formularia correspondiente, inclusive las 
sujetas el regimen de Cobertura Automatica 

Sanci6n por Presentaci6n Extemporanea de la 
Declaraci6n Mensual. 

Si el Asegurado no presenta su declaraci6n mensual 15 
dias despues de! plaza indicado anteriormente, la Compaiiia 
podra negarse a admitir los Creditos notificados en la 
declaraci6n correspondiente, quedando en consecuencia, 
exenta de toda responsabilidad respecto de las operaciones 
declaradas extemporaneamente. 

Control de Limites de Credito. 

La Compaiiia no esta obligada a controlar que todas las 
operaciones declaradas por el Asegurado correspondan a 
compradores clasificados, ni que los Creditos se ajusten a los 
limites asignados por comprador, por lo que el recibo de la 
declaraci6n mensual de ventas, no implicara, en ning(m caso, 
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la aceptaci6n tacita de condiciones diferentes a las 
establecidas en las Condiciones Especiales. 

Modificaci6n del Riesgo. 

La responsabilidad de la Compafiia cesara, respecto de 
aquellos Creditos asegurados en relaci6n con los cuales se 
hayan efectuado, sin su previa aprobaci6n escrita, 
modificaciones a las condiciones de pago que impliquen 
agravaci6n del riesgo. 

Pr6rroga de Vencimiento. 

Se entiende por pr6rroga de venc1m1ento, el acto de 
diferir el pago de un Credito. Si el Asegurado desea conceder 
una pr6rroga indicara los motivos que la justifiquen y debera 
obtener previamente la autorizaci6n por escrito de la 
Compafiia, en raz6n de la agravaci6n del riego de implica 
todo aplazamiento de pago. 

El Asegurado debe incluir en la "Declaraci6n Mensual 
de Prorrogas y Creditos Vencidos", las prorrogas de 
vencimiento autorizadas, que haya concedido en el curso del 
mes anterior, para efectos de la Iiquidaci6n de la sobreprima 
correspondiente. 

3.8.3. 7. Primas. 

Calculo de Primas. 

Paginal07 



Las primas seran determinadas mensualmente, 
conforme a los Creditos reportados en la declaraci6n mensual 
a que se hace referencia en la clausula 20. 

Pago de Primas. 

Las primas deberan ser pagadas por el Asegurado, en 
las oficinas de la Compafiia contra entrega de! recibo 
correspondiente, dentro de los 30 dias naturales siguientes a 
la fecha de la liquidaci6n respectiva. 

Sanci6n por Falta de Pago Oportuno de Primas. 

Si dentro de! plazo establecido en la clausula anterior, 
el Asegurado no ha pagado las primas adeudadas, perdera los 
derechos indemnizatorios relativos a los Creditos 
mencionados en la declaraci6n mensual correspondiente, 
quedando la Compafiia en consecuencia exenta de toda 
responsabilidad respecto de estas operaciones. 

Prima Vencida. 

La prima se considerara vencida, una vez comenzado el 
riesgo, es decir, al momento de! embarque de la mercancia; 
sin embargo, si el riesgo, termina antes de! vencimiento 
previsto por pago total anticipado de! Credito amparado, se 
devolvera al Asegurado el 75% de la prima no devengada. 

Pago indebido de Primas. 

La percepci6n de una prima por la Compafiia, no podra 
ser interpretada como aceptaci6n implicita de una 
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modificaci6n a las condiciones particulares de la presente 
P6liza. En todo caso, si se efectua un pago 

Prima Minima. 

El Asegurado pagara a la Compafiia, por cada periodo 
anual de Seguro, una prima minima cuyo importe se fija en la 
P6liza. Cuando el total de primas pagadas en el afio sea 
inferior a este monto, debera cubrir la diferencia aun cuando 
no haya sido devengado, a menos que compruebe que su 
incumplimiento obedeci6 a circunstancias fuera de su 
control. 

3.8.3.8. Medidas Preventivas a Cargo de! Asegurado. 

Ejercicio Cuidadoso. 

El Asegurado se obliga a manejar las operaciones 
objeto de! Seguro, con la misma prudencia y diligencia que 
usaria si las mismas no estuvieran aseguradas. 

Agravaci6n del Riesgo. 

El Asegurado se obliga a comunicar a la Compafiia, a la 
brevedad posible, todas las informaciones desfavorables que 
lleguen a su conocimiento acerca de sus compradores 
incluidos en la presente P6liza y en general, cualquier hecho 
que pueda agravar los riesgos aceptados por la Compafiia. 

Peligro de siniestro y acciones a ejecutar. 
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El Asegurado debera tomar a(m antes de que reciba el 
aviso de falta de pago, las medidas necesarias para la 
conservaci6n integra de los derechos relacionados con el 
Credito impagado, e iniciara las acciones procesales 
necesarias para obtener de! comprador y sus coobligados, el 
pago de! Credito vencido, especialmente el protesto oportuno 
de los titulos de Credito solicitados por la Compafiia coma 
requisitos especificos de cobertura, debiendo informara al 
respecto y seguir sus instrucciones si las hubiere, ademas se 
abstendra de otorgarle nuevos Creditos. El Asegurado sen\ 
responsable de los perjuicios que se deriven de la falta de 
acci6n oportuna, a menos que obtenga autorizaci6n escrita de 
la Compafiia, para posponer su actuaci6n. 

Declaraci6n mensual de creditos vencidos. 

El Ascgurado se obliga a presentar dentro de los 
pnmeros 15 dias de cada mes, en el formulario 
correspondiente, la relaci6n de todos sus compradores que 
esten retrasados mas de 60 dias en sus pagos, hasta que sean 
cubiertos o se configure el siniestro. 

Toda Credito impagado que no se incluya en la citada 
relaci6n mensual sera considerado coma saldado y la 
Compafiia quedara liberada, definitivamente, de toda 
obligaci6n relativa al mismo. 

Gastos Judiciales. 

Los gastos judiciales seran agregados al importe de la 
perdida, siempre que hayan sido realizados con el 
consentimiento previo de la Compafiia. 
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Suspension de Envios. 

El Asegurado debera suspender las ventas a todo 
comprador que se encuentre retrasado mas de 45 dias en sus 
pagos, salvo acuerdo en contrario, por escrito, de la 
Compafiia. En caso de infringir esta disposici6n, la Compafiia 
que dara liberada de toda responsabilidad respecto de los 
Creditos otorgados que se efectue con posterioridad a dicho 
periodo. 

3.8.3.9. Siniestros. 

Aviso de Siniestros. 

Al configurarse cualquiera de los riesgos previstos en la 
presente p6liza, el Asegurado debera declararlo a la 
Compafiia por escrito dentro de los 5 dias siguientes, 
contados a partir de la fecha en que tenga conocimiento de 
este hecho. 

Documentaci6n y Evidencia de! Credito Siniestrado. 

El Asegurado debera acompafiar al formulario de aviso 
de siniestro, un estado de cuenta de! Credito siniestrado asi 
como toda la documentaci6n relativa al mismo. 

Verificaci6n de! Siniestro. 

La Compafiia tiene la facultad de designar un perito 
para verificar la naturaleza de] siniestro y el monto de la 
perdida reclamada por el Asegurado, el cual se obliga, 
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llegado el caso, a facilitar a dicho perito toda la informaci6n 
que le fuere necesaria para el cumplimiento de su encargo y a 
poner a su disposici6n los elementos contables y documentos 
requeridos. 

3.8.3.10. Indemnizaciones. 

Tiempo para la Determinaci6n de la Perdida. 

La determinaci6n de la perdida neta definitiva se hara 
de la siguiente manera: 

En el caso de insolvencia, una vez que se pruebe la 
existencia de alguno de los supuestos previstos en la clausula 
7 de la citada p6liza. 

En el caso de insolvencia, cuando el comprador no 
haya tornado posesi6n de la mercancia, una vez que el 
asegurado, con aprobaci6n de la Compafiia, haya revendido, 
repatriado o en alguna otra forma dispuesto de esos bienes. 

Cuando se trate de mora prolongada, en el momento 
en que el Asegurado compru~be, trascurrido el plazo para su 
configuraci6n, haber realizado las gestiones de cobro 
necesarias conforme a esta P6liza. 

Determinaci6n de la Perdida Neta Definitiva. 

La perdida neta definitiva se determina sumando al 
saldo insoluto del Credito asegurado, los gastos judiciales 
efectuados con la anuencia de la Compafiia y deduciendo las 

Ptiginal 12 



sumas efectivamente recibidas por el Asegurado por 
concepto de realizaci6n de cualquier garantia y/o reventa de 
la mercancia vendida al comprador y/o daci6n en pago. 

Para el caso de que el comprador por estar insolvente, 
no tome posesi6n de la mercancia, la perdida neta definitiva 
se determinara una vez que con la aprobaci6n de la 
compafiia, el asegurado haya revendido o repatriado o en 
cualquier forma dispuesto de estos bienes. 

Valoraci6n Provisional de la Perdida. 

Si al configurarse un siniestro, no es posible determinar 
la perdida neta definitiva, esta sera valorada en el 50% de la 
parte de! Credito no pagado y tan pronto se precise dicha 
perdida se ajustara la correspondiente indemnizaci6n. 

Calculo de la Indemnizaci6n. 

La indemnizaci6n se calculara aplicando al importe de 
la perdida, ya sea provisional o definitiva, el porcentaje de 
cobertura previamente pactado sobre el comprador 
sintestrado. 

Pago de Indemnizaci6n. 

La Compafiia pagara en sus oficinas la indemnizaci6n 
correspondiente, dentro de los 30 dias siguientes a la fecha en 
que hubiese recibido los elementos necesarios para concluir 
la liquidaci6n. 

Indemnizaci6n Maxima. 
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El importe de las indemnizaciones a satisfacer por la 
Compafiia provenientes del conjunto de Credito asegurados 
durante cada periodo de vigencia del Segura, tendra como 
limite maximo el que se establezca en la presente P6liza. 

3.8.3.11. Subrogacion y Recobros. 

Subrogaci6n. 

Al efectuar el pago de una indemnizaci6n, la Compafiia 
quedara subrogada, por el importe que haya cubierto, en los 
derechos del Asegurado, el cual documentara dicha 
subrogaci6n a petici6n de la Compafiia, y a costa de esta. 

El Asegurado efectuara las gestiones extrajudiciales y 
judiciales para la recuperaci6n del Credito siniestrado e 
informara a aquellas del curso y resultado de las mismas. 

La Compafiia y el Asegurado designaran a las personas 
encargadas de realizar dicha gestiones. 

Recobros. 

Se entiende por recobro, toda suma relacionada con el 
Credito siniestrado que pague el comprador o un tercero. Por 
cuenta de este, con posterioridad al pago de la 
indemnizaci6n. Los recobros que ese obtengan, previa 
deducci6n de los gastos efectuados con este prop6sito, seran 
prorrateados y distribuidos en un plazo de 5 dias entre la 
Compafiia y el Asegurado, segun la participaci6n de cada uno 
en la perdida. 
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El Asegurado se obliga a comunicar a la Compafiia, 
dentra de los 5 dias siguientes de su informaci6n, los 
recobras de que tenga noticia y a transferirle el importe que 
le corresponda en igual plaza, computado desde el dia de su 
cobra 

Regla Praporcional. 

Si al ocurrir un siniestra, ex1st1eren Creditos de! 
Asegurado contra el mismo comprador, no cubiertos por el 
Segura, todos los recobras que se obtengan a partir de esta 
fecha, se aplicaran segun la participaci6n en la perdida, en 
forma praporcional a la parte asegurada y no asegurada del 
Credito. 

3.8.3.12. Disposiciones Diversas. 

Acceso a la Documentaci6n de! Asegurado. 

La Compafiia tiene derecho de exigir al Asegurado la 
presentaci6n de cualquier documenta que se relacione con los 
Creditos asegurados y a praceder a las inspecciones que 
juzgue necesarias. El Asegurado, por su parte, se obliga a 
facilitar a la Compafiia la ejecuci6n de tales medidas, 
praporcionandole los documentos y aclaraciones solicitadas 

Cesi6n de Derechos. 
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Los derechos de la presente P6liza podran ser cedidos 
respecto de uno o mas Creditos, previo acuerdo escrito de la 
Compafiia. La cesi6n no libera al Asegurado de ninguna de 
las obligaciones que son a su cargo, en virtud de! Contrato de 
Seguro y el cesionario no podra hacer valer a su favor mas 
derechos de Ios que le corresponda al Asegurado ni podr:.\ 
sustraerse a los efectos de la perdida de! derecho a la 
indemnizaci6n que la Compafiia pueda invocar, de acuerdo 
con esta P6Iiza. 

Impuestos. 

Todos Jos impuestos actuales y futuros aplicables a este 
Contrato, a Ios actos derivados de su ejecuci6n, a la prima y a 
sus accesorios, ser:.\n a cargo de! Asegurado. 

Prescripci6n. 

Todas las acciones que se deriven de este Contrato de 
Seguro, prescribiran en dos afios, contados en Ios terrninos 
de! articulo 81 de la Ley sobre el Contrato de Seguro, desde 
la fecha de! acontecimiento que Jes dio origen, salvo Jos 
casos de excepci6n consignados en el articulo 82 de la misma 
Ley sobre el contrato de Seguro. 

La prescripci6n se interrumpir:.\ no solo por las causas 
ordinarias sino tambien por el nombramiento de perito o por 
la iniciaci6n de! procedimiento sefialado por el articulo 135 
de la Ley General de Instituciones y Sociedades Mutualistas. 
(SIC) 

Competencia. 
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En caso de controversia, el quejoso debera ocurrir a la 
Comisi6n Nacional de Seguros y Finanzas en sus oficinas 
centrales, o en las de sus delegaciones en los terminos de! 
Articulo 135 de la Ley General de instituciones y Sociedades 
Mutualistas de Seguros y si dicho organismo no es designado 
arbitro, podra ocurrir a los tribunales competentes de! 
domicilio de la Compafiia. 

Esta ultima parte de! pcirrafo anterior es importante 
aclararla, ya que el Articulo 135 de esa Ley ya esta 
derogado actualmente, y para efectos de la competencia nos 
remitiremos a lo que senala ahora el 136 de la misma fey, en 
concordancia a la nueva Ley de Protecci6n y Defensa al 
Usuario de servicios Financieros, ya que ahora se requiere 
presentar su queja ante la CONSDUSEF, o sea Comisi6n 
Nacional para la Protecci6n y Defensa de Usuarios 
Financieros. 

La misma p6liza sefiala un precepto legal y es: 

"Articulo 25 de la Ley sobre el Contrato de Seguro. 

Si el contenido de la P6liza o sus modificaciones no 
concordaren con la oferta, El Asegurado podrci pedir la 
rectificaci6n correspondiente dentro de los treinta dias que 
sigan al dia en que reciba la P6liza. Transcurrido este 
plaza, se consideraran aceptadas las estipulaciones de la 
P6liza ode sus modificaciones". 

Interes Moratorio. 

En caso de que la Compafiia, no obstante haber recibido 
los documentos e informaci6n que le permitan conocer el 
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fundamento de la reclamaci6n que le haya sido presentada, 
no cumpla con Ia obligaci6n de pagar la indemnizaci6n 
capital o renta en Ios terminos del articulo 71 de la Ley sobre 
el Contrato de Segura, en vez de! interes legal aplicable, se 
obliga a pagar al asegurado, beneficiario o tercero dafiado, un 
interes moratorio anual, equivalente la tasa de interes en que 
tenga Nacional Financiera, S.N.C. en la moneda extranjera de 
que se trate. 

En caso de que no exista la moneda pactada sera la que 
tenga en d6lares de los Estados Unidos de Norteamerica. 

Dicho interes se computara a partir de! dia siguiente a 
aquel en que venza el plazo de treinta dfas sefialados en 
citado precepto. 

En caso de juicios o arbitrajes en los terminos de los 
articulos 135 (deragado) fracci6n IV Bis y 136 fracci6n II de 
la Ley General de instituciones y Sociedades Mutualistas de 
Seguras, los intereses moratorios se calcularan conforme a lo 
dispuesto en los mismos. 

Este documento que acabamos de estudiar y la nota 
tecnica que lo fundamenta estan registrados ante la Comisi6n 
Nacional de Seguras y Fianzas, de conformidad con lo 
dispuesto en el articulo 36 A y 36 B de la Ley General de 
Instituciones y Sociedades Mutualistas de Segura, y por 
Oficio No. 06-367-/- 1.1/31628 con fecha de! 08/12/95. 119 

Desde el punto 3.8.3. hasta aqui, la informaci6n fue 
obtenida gracias al apoyo de la aseguradora en Ia cual se 
toma en cuenta toda una p6liza de segura de credito. 

119 Documento Intemo de Comesec, P61iza Global de Exportaci6n. Hoy Gerling Comesec, S.A. 
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Capitulo Cuarto. 

Marco Legal del Seguro de Credito en Mexico. 

SUMARIO: 

4.0. Marco Legal del Seguro de Credito en Mexico. 4.1. Ley General 

de lnstituciones y Sociedades Mutualistas de Seguros. 4.2. Ley Sobre 

el Contrato de Seguro. 4.3. Principios que Norman al Seguro de 

Credito. 4.3.1. Globalidad. 4.3.2. Participaci6n en el riesgo. 4.3.3. 

Naturaleza de las perdidas. 4.3.4. Impugnaci6n del contrato 

Comercial. 4.3.5. Cobranza de Creditos. 4.3.6. Diferencia con el Aval. 

4.4. Tipos de P6lizas y Riesgos que Cubre el Seguro de Credito. 4.4. l. 

P6liza Global de Exportaci6n. 4.4.2. P6liza Especifica de Exportaci6n. 

4.4.2.1. Requerimientos Especiales de la P6liza. 4.4.3. P6liza Global 

de Credito lnterno. 4.4.4. P6liza Especifica de Credito Interno. 
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4.0 Marco Legal del Seguro de Credito en Mexico. 

Los ordenamientos legales que rigen al Seguro de 
Credito en Mexico son dos principales !eyes. La Ley General 
de Instituciones y Sociedades Mutualistas de Seguros y la 
Ley Sobre el Contrato de Seguro. 

En lo que se refiere a la manera de operar y formas de 
contrataci6n de] Seguro de Credito, este se encuentra 
regulado por la Ley Sobre el Contrato de Seguro y por lo que 
atafie a la organizaci6n y funcionamiento de la instituci6n que 
la ofrece, esta tendra que seguir los lineamientos que sefiala 
la Ley General de Instituciones y Sociedades Mutualistas de 
Seguros. 

4.1. Ley General de Instituciones y Sociedades 
Mutualistas de Seguros. 

Su ultima reforma data del 17 de mayo de 1999, pero 
como ya lo mencionamos anteriormente dicha Ley fue 
publicada originalmente en el Diario Oficial de la federaci6n 
el 31 de Agosto de 1935, entonces por el Presidente Lazaro 
Cardenas. 

Para nuestro estudio solo transcribire algunos preceptos 
importantes de la ley en comento y relacionado con el Seguro 
de Credito. 

Por ejemplo, el Articulo 3, que dice que esta prohibido 
contratar los seguros con empresas extranjeras y enumera al 
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Seguro de Credito. 
En el artfculo 7, habla de los ramos de los Seguros entre ellos 
dentro de los de dafios, sefiala al Seguro de Credito. 

Como observaremos en el inciso "f' se sefiala entre 
otras ramas al de "Credito", operado en Mexico por la 
"Compafifa Mexicana de Seguros de Credito S.A." hoy 
habiendo cambiado de nombre al de "Gerling Comesec, 
S.A." y por una nueva compafiia de Seguros operada por el 
estado Mexicano de nombre Seguros Bancomext, S.A. 

En su artfculo 8, habla que para el ramo de Seguro de 
Credito, el pago de la indemnizaci6n de una parte 
proporcional de las perdidas que sufra el asegurado como 
consecuencia de la insolvencia total o parcial de sus clientes 
deudores por Creditos comerciales. 

Sin mayor preambulo veamos a continuaci6n una 
semblanza de la Ley: 

Disposiciones generales 120 

CAPITULO UN/CO. 

ARTJCULO 1°.- Las empresas que se organicen y funcionen 
como instituciones de Seguros y sociedades mutua/istas de Seguros, 
quedan sujetas a las disposiciones de es/a Ley. 

las instituciones nacionales de Seguros se regiran por sus /eyes 
especiales y, a fa/ta de es/as o cuanto en el/as no este previsto, por lo 
que estatuye la presente. 

Este precepto sin duda nos da el marco que regula a las 
aseguradoras o por lo menos a quienes lleven este giro. Como nota 

1
!

11 Ley General de lnstituciones y Sociedades Mutualistas de Seguros. (Vigente) 
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este Articulo fue reformado en su primer parrafo, el 3 de enero de 
1990. 

ARTICULO 2°.- La Secretaria de Hacienda y Credito Publico, 
serci el 6rgano competente para interpretar, aplicar y resolver para 
efectos administrativos lo relacionado con las preceptos' de esta Ley y 
en general para todo cuanto se refiere a las instituciones y sociedades 
mutualistas de Seguros. Para estos efectos, podrci solicitar cuando as[ 
lo estime conveniente la opinion de la Comisi6n Nacional de Seguros 
y Fianzas, de/ Banco de Mexico o de algun otro organismo o 
dependencia en raz6n de la naturaleza de las casos que lo ameriten. 

Competerci exclusivamente a la mencionada Secretaria de 
Hacienda y Credito Publico, la adopci6n de todas las medidas 
relativas a la creaci6n y al funcionamiento de las instituciones 
nacionales de Seguros. 

En la aplicaci6n de la presente Ley, la Secretaria de Hacienda 
y Credito Publico con la intervenci6n, que en su caso, corresponda a 
la Comisi6n Nacional de Seguros y Fianzas, deberci procurar un 
desarrollo equilibrado de! sistema asegurador, y una competencia 
sana entre las instituciones de Seguros que lo integran. 

Como es de esperarse el poder ejecutivo es quien regula la 
actividad de los seguros en Mexico. Su ultima reforma fue el 7 de 
enero de 1981. 

ARTICULO 2. bis.- (DEROGADO, D.O. 7 DE ENERO DE 
198!) 

ART/CU LO 3. 0 - En materia de actividad aseguradora: 

I.- Se prohibe a toda personafisica o moral distinta de las senaladas 
en el articulo lo. de esta Ley, la prcictica de cualquiera operaci6n 
activa de Seguros en territorio mexicano,· 

P3gina 122 



Para efectos de esta Ley, se considera que se realiza una 
operaci6n activa de Seguros cuando, en caso de que se presente un 
acontecimiento futuro e incierto, previsto par las partes, una persona, 
contra el pago de una cantidad de dinero, se obliga a resarcir a otra 
un dano, de manera directa o indirecta o a pagar una suma de dinero. 

No se considerara operaci6n activa de Seguros la 
comercializaci6n a futuro de bienes o servicios, cuando el 
cumplimiento de la obligaci6n convenida, no obstante que dependa de 
la realizaci6n de un acontecimiento futuro e incierto, se satisfaga con 
recursos e instalaciones propios de quien ofrece el bien o el servicio y 
sin que se comprometa a resarcir a/gun dano o a pagar una 
prestaci6n en dinero; 

II. Se prohibe contratar con empresas extranjeras: 

!).- Seguros de personas cuando el asegurado se encuentre en 
la Republica al celebrarse el contra/a; 

2).- (DEROGADO, D.O. 23 DE DICIEMBRE DE 1993) 

3).- Seguros de cascos de naves o aeronaves y de cualquier clase de 
vehiculos, contra riesgos propios def ramo maritimo y de transportes. 
siempre que dichas naves, aeronaves o vehiculos sean de matricula 
mexicana o propiedad de personas domiciliadas en la Republica; 

4).- Seguros de Credito, cuando el asegurado este sujeto a la 
legislaci6n mexicana; 

5). - Seguros contra la responsabilidad civil, derivada de eventos que 
puedan ocurrir en la Republica; y 

(REFORMADO, D.O. 23 DE DICIEMBRE DE 1993) 
6). - Seguros de las demas ramos contra riesgos que puedan ocurrir 

en territorio mexicano. No se consideraran coma tales las Seguros 
que no (sic) residentes en territorio mexicano (sic) contra/en (sic) 
fuera de/ mismo para sus personas o sus vehiculos, para cubrir 
riesgos durante sus internaciones eventuales. 
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(REFORMADA, D.O. 3 DE ENERO DE 1997) 
Ill.- En las siguientes casos, la Secretaria de Hacienda y Credito 
Publico podra exceptuar de lo dispuesto en las fracciones anteriores: 

1).- A las empresas extranjeras que, previa autorizacion de la citada 
Secretaria y cumpliendo con las requisitos que la misma establezca, 
celebren contra/as de Seguros en territorio nacional, que amparen 
aquel/os riesgos que solo puedan ocurrir en las poises extranjeros en 
donde es/en autorizadas para pres tar servicios de Seguros. 

La Secretaria de Hacienda y Credito Publico, previa opinion de la 
Comision Nacional de Seguros· y Fianzas, podra revocar la 
autorizacion otorgada en los terminos de! parrafo anterior, cuando 
considere que estan en peligro las intereses de las usuarios de las 
servicios de aseguramiento, oyendo previamente a la empresa de que 
se trate; y 

2). - A la persona que compruebe que ninguna de las empresas 
aseguradoras facultadas para operar en el pois, pueda o estime 
conveniente realizar determinada operacion de Segura que !es 
hubiera propuesto. En este caso, se podra otorgar discrecionalmente 
una autorizacion espec[jica para que lo contrate con una empresa 
extranjera, directamente o a /raves de una institucion de Seguros de! 
pois; y 

(REFORMADA, D.O. 23 DE DICJEMBRE DE 1993) 
JV- Se prohibe a toda persona ofrecer directamente o coma 
intermediario, en territorio nacional, por cualquier media publico o 
privado, las operaciones a que se refieren el primer parrafo de la 
fraccion 1 y la fraccion Il de este articulo, as! coma Seguros sabre 
bienes que se transporten de territorio mexicano a territorio 
extranjero y viceversa. 

(ADIC!ONADO, D. 0. 14 DE EN ERO DE 1985) 
Los contra/as concertados contra las prohibiciones de este articulo, 

no produciran ejecta legal alguno, sin perjuicio de! derecho de! 
contratante o asegurado de pedir el reintegro de las primas pagodas e 
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independientemente de las responsabilidades en que incurra la 
persona o entidad de que se Irate, frente al contra/ante, asegurado o 
beneficiario o sus causahabientes, de buena fey de las sanciones a 
que se haga acreedora dicha persona o entidad en las terminos de 
es/a Ley. 

(ADJCJONADO, D 0. I 4 DE EN ERO DE I 985) 
Lo dispuesto en el parrafo anterior no es aplicable a las Seguros 
contratados con la autorizaci6n especijica de la Secretaria de 
Hacienda y Credito Publico, a que se refiere este articulo. 

Como podemos ver este precepto limita a las 
compafiias extranjeras para vender el seguro de credito en 
Mexico, por lo que este ramo sera exclusivo para las 
aseguradoras mexicanas. 

ARTICULO 4°.- Se consideraran operaciones de Seguros 
sujetas a las disposiciones de las /eyes mexicanas, las que se celebren 
en el territorio nacional. 

(ADICIONADO, DO. 3 DE ENERO DE 1997) 
Las operaciones previstas en el inciso I) de la fracci6n III de/ 

articulo anterior no estaran sujetas al regimen que la mis ma establece 
para las instituciones y sociedades mutualistas de Seguros. 

(REFORMADO, DO. 3 DE £NERO DE 1990) 
ARTICULO 5°.- Para organizarse y funcionar coma instituci6n o 

sociedad mutualista de Seguros se requiere autorizaci6n de/ Gobierno 
Federal, que compete otorgar discrecionalmente a la Secretaria de 
Hacienda y Credito Publico. 

(REFORMADO, DO. 3 DE ENERO DE 1990) 
ARTICULO 6°.- El Gobierno Federal par conducto de la Secretaria 
de Hacienda y Credito Pub/ico, podra otorgar discrecionalmente 
autorizaci6n para que las instituciones de Seguros realicen 
operaciones de reafianzamiento. 
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El siguiente Articulo es el que menciona al ramo de Credito. 

ARTICULO 7°.- Las autorizaciones para organizarse y funcionar 
coma instituci6n o sociedad mutualista de Seguros, son par su propia 
naturaleza intransmisibles y se referircin a una o mcis de las siguientes 
operaciones de Seguros: 

(REFORMADA, DO. 7 DE ENERO DE 1981) 
1.- Vida; 

(REFORMADA, DO. 3 DE ENERO DE 1997) 

II.- Accidentes y enfermedades, en alguno o algunos de las ramos 
siguientes: 

a). Accidentes persona/es; 

b). Gastos medicos; y 

c). Sa/ud; 

(REFORMADA, D.O. 7 DE ENERO DE 1981) 
III.- Danos, en alguno o algunos de las ramos siguientes: 

a). Responsabilidad civil y riesgos profesionales; 

b). Maritimo y transportes; 

c). lncendio; 

(REFORMADO, DO. 14 DE JULIO DE 1993) 
d). Agricola y de animates; 

e). Autom6viles; 

0, Credito; 
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Tomemos muy en cuenta que este el fundamento legal 
que regula al seguro de credito. 

(REFORMADO, D. 0. 3 DE ENERO DE 1997) 
g). Diversos; 

(REFORMADO, D. 0. 3 DE ENERO DE 1997) 
h). Terremoto y otros riesgos catastr6ficos; y 

(ADIC!ONADO, D.O. 3 DE ENERO DE 1997) 

i). Los especiales que declare la Secretaria de Hacienda y 
Credito Publico, conforme a lo dispuesto por el articulo 9o. de esta 
Ley. 

(REFORMADO, D.O. 14 DEJULIO DE 1993) 
Las autorizaciones podran otorgarse tambien para practicar 

exclusivamente el reaseguro, en alguna o algunas de las operaciones 
mencionadas en este articulo o conforme a lo seiialado en el articulo 
76-A de esta Ley. 

(ADICIONADO, D.O. 23 DE MAYO DE 1996) 
Tratandose de los Seguros relacionados con contratos de Seguros 

que tengan coma base planes de pensiones o de supervivencia 
derivados de las /eyes de seguridad social y a los que se refiere el 
parrafo segundo de la fracci6n I de/ articulo 80. de esta Ley, las 
autorizaciones se otorgaran solo a instituciones de Seguros que las 
practiquen en forma exc/usiva, sin que a las mismas se /es pueda 
autorizar cualquiera otra operaci6n de las seiialadas en este articulo. 

(ADICIONADO, D.O. 3 DE ENERO DE 1990) 
Las autorizaciones otorgadas a las instituciones de Seguros, podran 
comprender la practica de las operaciones de reafianzamiento, en las 
terminos de/ articulo anterior. 

El siguiente, habla de proporcion de indemnizacion para este 
Seguro de Credito. 
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ARTICULO 8°.- Los Seguros comprendidos dentro de la 
enumeraci6n de operaciones y ramos de/ articulo anterior, son las 
siguientes: 

!.- Para las operaciones de vida, las que tengan coma base de/ 
contrato riesgos que puedan afectar la persona de/ asegurado en su 
existencia. Se consideraran comprendidos dentro de estas 
operaciones las beneficios adicionales que, basados en la salud o en 
accidentes persona/es, se incluyan en p6/izas regulares de Seguros de 
vida. 

Tambien se consideraran comprendidas dentro de estas operaciones, 
las contra/as de Segura que tengan coma base planes de pensiones o 
de supervivencia relacionados con la edad, jubilaci6n o retiro de 
personas, ya sea bajo esquemas privados o derivados de las /eyes de 
seguridad social; 

II.- Para las Seguros de pensiones, derivados de las /eyes de 
seguridad social, el pago de las rentas peri6dicas durante la vida de/ 
asegurado o las que correspondan a sus beneficiarios de acuerdo con 
las contratos de Segura celebrados en las terminos de la ley 
aplicable; 

Ill.- Para el ramo de accidentes persona/es, las contratos de Segura 
que tengan coma base la lesion o incapacidad que afecte la integridad 
personal, sa/ud o vigor vital de/ asegurado, coma consecuencia de un 
evento externo, violento, subito y fortuito; 

IV.- Para el ramo de gastos medicos, las contratos de Segura que 
tengan par objeto cubrir las gastos medicos, hospitalarios y demas 
que sean necesarios para la recuperaci6n de la salud o vigor vital de/ 
asegurado, cuando se hayan afectado par causa de un accidente o 
enfermedad; 

V.- Para el ramo de salud, las contra/as de Segura que tengan coma 
ohieto la prestaci6n de servicios dirigidos a prevenir o restaurar la 
sulud. a /raves de acciones que se rea/icen en beneficio de/ 
asegurado: 
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VI.- Para el ramo de responsabilidad civil y riesgos profesionales, el 
pago de la indemnizaci6n que el asegurado deba a un tercero a 
consecuencia de un hecho que cause un dano previsto en el contrato 
de Segura; 

VII.- Para el ramo maritimo y de transportes, el pago de la 
indemnizaci6n por los danos y perjuicios que sufran los muebles y 
semovientes objeto de/ traslado. Pueden igualmente asegurarse los 
cascos de las embarcaciones y los aeroplanos, para obtener el pago 
de la indemnizaci6n que resu/te par los danos o la perdida de unos u 
otros, o por las danos o perjuicios causados a la propiedad ajena o a 
terceras personas con motivo de sufuncionamiento. En estos casos, se 
podra incluir en las p6/izas regulares que se expidan el beneficio 
adicional de responsabilidad civil; 

VIII.- Para el ramo de incendio, los que tengan por base la 
indemnizaci6n de todos los danos y perdidas causados por incendio, 
explosion, fulminaci6n o accidentes de naturaleza semejante; 

IX- Para el ramo agricola y de animales, el pago de indemnizaciones 
o resarcimiento de inversiones, por los danos o perjuicios que sufran 
los asegurados por perdida parcial o total de los provechos esperados 
de la tierra o par muerte, perdida o danos ocurridos a sus animales; 

X- Para el ramo de autom6viles, el pago de la indemnizaci6n que 
corresponda a los danos o perdida de/ autom6vil y a los danos o 
perjuicios causados a la propiedad ajena o a terceras personas con 
motivo de/ uso de/ autom6vil. Las instituciones y sociedades 
mutualistas de Seguros, que se dediquen a este ramo, podran en 
consecuencia, incluir en las p6/izas regulares que expidan, el 
beneficio adicional de responsabilidad civil; 

XI.- Para el ramo de Seguro de Credito, el pago de la 
indemnizacion de una parte proporcional de las perdidas 
que su(ra el asegurado como consecuencia de la 
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insolvencia total o parcial de sus clientes deudores por 
C 'd" . I 121 re ltos comercta es; 

Como observamos solo una parte de la suma asegurada 
es la que se pagani con motivo de este seguro. 

XII.- Para el ramo de diversos, el pago de la indemnizaci6n debida 
par danos y perjuicios ocasionados a personas o cosas par cualquiera 
otra eventualidad; y 

X/11.- Para el ramo de terremoto y otros riesgos catastr6ficos, las 
contra/as de Segura que amparen danos y perjuicios ocasionados a 
personas o cosas coma consecuencia de even/as de periodicidad y 
severidad no predecib/es que al ocurrir, generalmente producen una 
acumulaci6n de responsabilidades para las empresas de Seguros par 
su cobertura. 

(REFORMADO, 0.0. 7 DE ENERO DE 1981) 
ARTICULO 9°.- Queda facultada la Secretaria de Hacienda 
y Credito Publico, para resolver que riesgos pueden cubrirse 
dentro de cada una de las operaciones o ramos mencionados 
en el articulo anterior, siempre que los riesgos no enumerados 
tengan las caracteristicas tecnicas de los consignados para 
cada operaci6n o ramo; asi como para sefialar los ramos en 
que pueda incluirse el beneficio adicional de la 
responsabilidad civil. 

(REFORMADO, D.O. 3 DE ENERO DE 1990) 
Cuando alguna clase de riesgo de los comprendidos en los 

ramos a que se refiere el articulo anterior, adquiera una 
importancia ta/ que amerite considerarlo como ramo 
independiente la Secretaria de Hacienda y Credito Publico 

111 Esta fracci6n de! Articulo en cita, es la (mica redacci6n propia sabre el Segura de Credito. 
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podrti dec/arar esa clase como ramo especial para Los 
efectos de Los articulos 7o. y 80. de esta Ley. 

Ahora veremos lo relativo a dos articulos que norman 
las quejas y su procedimiento en caso de controversia por 
cualquier tipo de Seguro. 

Como recordaremos en el capitulo anterior, 
mencionamos que en caso de controversia, en la p6liza de 
Gerling Comesec, se refiere que para cumplir con el 
procedimiento de articulo 135, el cual hoy en dia esta 
derogado, pero su analisis es bueno considerarlo, por eso aun 
cuando ya no se usa este numeral el procedimiento es 
importante saberlo, ya que hoy el 136 es el que se toma en 
cuenta. Veamos. 

(REFORMADO, D.O. 27 DE DJCJEMBRE DE 1983) 
ARTICULO 135.- En caso de reclamaci6n contra una instituci6n o 
sociedad mutualista de Seguros, con motivo de/ contrato de Seguros, 
deberci observarse lo siguiente: 

1.- Se deberci agotar el procedimiento conciliatorio, cumpliendo las 
reg/as que a continuaci6n se senalan: 

a). El reclamante presentarci un escrito ante la Comisi6n Nacional de 
Seguros y Fianzas, con el que se correrci traslado a la empresa de que 
se trate. 

(REFORMADO, DO. 3 DE ENERO DE 1997) 
La presentaci6n de la rec/amaci6n ante la Comisi6n interrumpirci el 

plaza legalmente establecido para la prescripci6n de la acci6n 
correspondiente; 

(REFORMADO, D.O. 3 DE ENERO DE /997) 
b). La Comisi6n Nacional de Seguros y Fianzas requerirci a la 

empresa de Seguros para que par conducto de un representante, rinda 
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un informe por escrito que debera presentarse con anterioridad o 
hasta el momenta de la celebraci6n de la junta de avenencia a que se 
refiere esta fracci6n, en el que respondera de manera razonada con 
respecto a todos y cada uno de las hechos a que se refiere la 
reclamaci6n; la falta de presentaci6n de/ mis mo, no podra ser causa 
para suspender o diferir la junta referida y esta debera darse por 
concluida el d[a seFzalado para su celebraci6n, salvo que par 
cualquier circunstancia, a juicio de la propia Comisi6n, no pueda 
celebrarse en la fecha indicada, caso en el cual se debera verificar 
dentro de los diez d[as habiles siguientes. En caso de no presentar el 
informe, la empresa de Seguros se hara acreedora a una sanci6n de 
cien a doscientos d[as de salario mfnimo general vigente en el Distrito 
Federal. 

La Comisi6n Nacional de Seguros y Fianzas, cuando asi lo 
considere o a petici6n de/ reclamante, en la junta de avenencia 
correspondiente o dentro de los diez dias habiles siguientes a la 
celebraci6n de la misma, podra requerir informaci6n adicional a la 
empresa de Seguros, y en su caso, diferira la junta, requiriendo a la 
empresa para que en la nueva fecha presente el informe adicional. Si 
la empresa no presenta la informaci6n adicional se aplicara la 
sanci6n a que se refiere el parrafo anterior; 

(REFORMADO PRIMER PARRAFO, D.O. 3 DE ENERO DE 1997) 
c). La Comisi6n Nacional de Seguros y Fianzas, al concluir la junta 

de avenencia a que se refiere el inciso d) de estafracci6n, ordenara a 
la empresa de Seguros que dentro de los diez dias habiles siguientes, 
constituya e invierta, conforme a esta Ley, una reserva tecnica 
especifica para obligaciones pendientes de cump/ir, cuyo monto no 
debera exceder de la suma asegurada. Dicha reserva se registrara en 
una partida confable determinada; 

(REFORMADO PRIMER PARRAFO, D.O. 14 DE JULIO DE 1993) 
d). La Comisi6n citara a las partes a una junta de avenencia que se 

rea/izara dentro de los veinte d[as habiles contados a partir de la 
fecha de recibo de la reclamaci6n. 

(REFORMADO, D.O. 14 DE JULIO DE 1993) 

Pllgina 132 



Si no comporece la reclamante, se entendera que no desea la 
conciliaci6n y que es su voluntad no some/er sus diferencias al 
arbitraje de la Comisi6n. 

(REFORMADO, D.O. 3 DE ENERO DE 1997) 
Si no comparece la empresa de Seguros, se hara acreedora a una 
mu/ta de doscientos a trescientos dias de salario minima general 
vigente en el Distrito Federal, pudiendosele citar cuantas veces sea 
necesario, a menos que el reclamante hubiere so/icitado que se dejen 
a salvo sus derechos y su reincidencia se podra castigar con una 
mu/ta has ta de/ doble de la ya impuesta. Sin embargo, en la audiencia 
relativa, la empresa de Seguros podra argumentar la imposibilidad de 
conciliar y expresar su voluntad de no someter sus diferencias al 
arbitraje. 

(DEROGADO CUARTO PARRAFO, D.O. 3 DE ENERO DE 1997) 

(ADJCJONADO, D.O. 14 DE JULIO DE 1993) 
La citada Comisi6n podra abstenerse de ordenar la constituci6n de 

la reserva senalada si a su juicio, carece de elementos suficientes 
para fundamentar la procedencia de la reclamaci6n. 

(ADJCJONADO, D.O. 14 DE JULIO DE 1993) 
El acuerdo que ordene o no la constituci6n de la reserva, no prejuzga 

la procedencia de la reclamaci6n. 

(REFORMADO, D.O. 3 DE £NERO DE 1997) 
En caso de queen la junta de avenencia se dejen a salvo las derechos 

de/ reclamante, este deberci acreditar a la Comisi6n Nacional de 
Seguros y Fianzas, dentro de las 120 dias naturales siguientes, haber 
presentado su demanda y en caso de no hacerlo, la empresa de 
Seguros podra cancelar, bajo su responsabilidad, la constituci6n de 
la reserva tecnica especifica. La empresa de Seguros debera 
reconstituir es/a reserva dentro de las diez dias habiles siguientes al 
en que se le emplace a juicio. 

(REFORMADO, D.O. 3 DE ENERO DE 1997) 
En el supuesto a que se refiere el parrafo segundo de este inciso, la 
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Com is ion podra abstenerse de ordenar la constitucion de la reserva a 
que se refiere el inciso c) de esta fraccion, la cual se constituira has ta 
que el reclamante acredite haber presentado la demanda ante los 
tribunal es. 

(REFORMADO, D.O. 3 DE ENERO DE 1997) 
La empresa de Seguros podra cancelar la reserva tecnica especfjica 
cuando haya sido decretada la caducidad de la instancia, la 
preclusion, haya sido procedente la excepcion superveniente de 
prescripcion o exista sentencia que haya causado ejecutoria, en la 
que se absuelva a la empresa de Seguros. Tambien podra cancelarla 
cuando haya efectuado el pago. 

(REFORMADO, D.O. 3 DE ENERO DE 1997) 
En los supuestos anteriores se debera dar aviso a la Comision 
Nacional de Seguros y Fianzas, acompanando el documento que 
acredite ta! circunstancia; 

(DEROGADO ULTIMO PARRAFO, D.O. 3 DE ENERO DE /997) 

e). En la junta de avenencia se exhortara a las par/es a conciliar sus 
intereses, y si esto no fuere posible, la Comision las invitara a que 
voluntariamente y de comun acuerdo la designen arbitro, sea en 
amigable composicion o en juicio arbitral de estricto derecho, a 
eleccion de las mismas. El compromiso correspondiente se hara 
constar en acta que al efecto se levante ante la citada Comision. 

!). Las Delegaciones Regionales de la Comision tramitaran el 
procedimiento conciliatorio y, en su caso, el procedimiento arbitral 
escogido por las partes, has ta la formulacion de/ proyecto de laudo. 

(REFORMADO PRIMER PARRAFO, D.O. 3 DE ENERO DE 1997) 
11.- En el convenio que fundamente el juicio arbitral en amigable 
composicion, las partesfacultaran a la Comision Nacional de Seguros 
y Fianzas a resolver· en conciencia, a verdad sabida y buena fe 
guardada, la controversia planteada y se fijaran de manera 
especfjica, de comun acuerdo y previa opinion de la Comision, las 
situaciones y puntos motivo de controversia, estableciendose las 
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etapas, formalidades o terminos a que se sujetarci el arbitraje; 

(DEROGADO SEGUNDO PARRAFO, D. 0. 3 DE EN ERO DE 1997) 

(REFORMADA, D.O. 3 DE ENERO DE 1997) 
III.- En el convenio que fundamente el juicio arbitral de estricto 

derecho, las partes facultaran a la Comisi6n Nacional de Seguros y 
Fianzas a resolver la controversia planteada con estricto apego a las 
disposiciones legales aplicables y determinaran las etapas, 
formalidades y terminos a que se sujetarci el arbitraje, las cuales no 
excedercin de las siguientes plazas: 

a). Nueve dias para la presentaci6n de la demanda, contados a partir 
de! dia siguiente al de la celebraci6n de! compromiso; y el mismo 
plaza para producir la contestaci6n, contado a partir de! dia siguiente 
a aquel en que surta efectos la notificaci6n, debiendo acompaiiar a 
dichos escritos el documento o documentos en que se funden la acci6n 
y las excepciones y defensas correspondientes y aquellos que puedan 
servir coma prueba a su favor en el juicio. S6lo /es sercin admitidos 
las que presentaren con posterioridad, conforme a lo previsto en el 
C6digo de Comercio; 

b). Contestada la demanda o transcurrido el termino para hacerlo, se 
dictarci auto abriendo el juicio a prueba durante un plaza de cuarenta 
dias, de las cuales las primeros diez sercin para su ofrecimiento y las 
treinta res/antes para su desahogo. En todo caso, se tendrcin coma 
pruebas todas las constancias que integren el expediente, aunque no 
hayan sido ofrecidas par las par/es. 

Los exhortos y oficios se entregarcin a la parte que haya ofrecido la 
prueba correspondiente para que las haga llegar a su destino. La 
oferente de la prueba tendrci la obligaci6n de gestionar su diligencia; 
y 

c). Diez dias comunes a las partes paraformular alegatos. 

Una vez concluidos las terminos j'rjados, sin necesidad de que se 
acuse rebeldia, seguirci su curso el procedimiento y se tendrci par 
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perdido el derecho que debi6 ejercitarse, salvo en caso que no se 
presente la demanda, supuesto en el que se dejaran a salvo los 
derechos def reclamante. 

Los terminos seran improrrogables, se computaran en dias habiles y 
en todo caso, empezaran a contarse a partir def dia siguiente a aquel 
en que surtan efectos las notificaciones respectivas. 

Se aplicara supletoriamente el C6digo de Comercio, a excepci6n def 
articulo 1235 y afalta de disposicion en dicho Codigo, se aplicaran 
las def Codigo de Procedimientos Civiles para el Distrito Federal, a 
excepcion def articulo 617; 

(REFORMADA, D.0. 3 DE ENERO DE 1997) 
III bis.- En caso de que no exista promocion de parte par un lapso de 
mas de 90 dias, contado a partir de la notificaci6n de la ultima 
actuaci6n, operara la caducidad de la instancia; 

(REFORMADA, D.0. 3 DE ENERO DE 1990) 
IV.- La Comision tendra lafacultad de allegarse todos las elementos 
de juicio que es time necesarios para resolver las cuestiones que se le 
hayan sometido en arbitraje. Para ta! ejecta podra valerse de 
cualquier persona, sea parte o tercero, y de cualquier cosa o 
documento, ya sea que pertenezca a las partes o a un tercero, sin mas 
limitaciones que la de que las pruebas no esten prohibidas par la Ley 
ni sean contrarias a la moral. Las autoridades administrativas, asi 
coma las tribunales deberan auxiliarle, en la esfera de su 
competencia; 

IV bis.- (DEROGADA, D.O. 3 DE ENERO DE 1997) 

(REFORMADA, D.O. 3 DE ENERO DE 1997) 
V.- El laudo, asi coma las resoluciones que pongan fin a las 

incidentes de ejecuci6n, solo admitiran coma media de defensa el 
juicio de amparo. 

Lo anterior sin perjuicio de que las partes soliciten aclaracion def 
laudo, dentro de las setenta y dos horas siguientes a su notificacion, 
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cuando a su juicio exista error de calculo, de copia, tipografico o de 
naturaleza similar, sin que la misma sea considerada coma un 
recurso de caracter procesal o administrativo. 

Todas las demas resoluciones que conforme al C6digo de Comercio 
admitan apelaci6n o revocaci6n, podran impugnarse en el juicio 
arbitral mediante el recurso de revocaci6n; 

VJ.- (DEROGADA, D.O. 14 DE JULIO DE 1993) 

(REFORMADA, D.O. 3 DE £NERO DE 1997) 
VII- El laudo que condene a una empresa de Seguros le otorgara un 

plaza de quince dias habiles a partir de la notificaci6n para su 
cumplimiento; 

(REFORMADO PRIMER PARRAFO, D.O. 3 DE £NERO DE 1997) 
Vlll.- Corresponde a la Comisi6n la ejecuci6n de/ laudo que se 

pronuncie, para lo cual mandara, en su caso, que se pague a la 
persona en cuyo favor se hubiere dictado el laudo, con cargo a la 
reserva constituida e invertida en las terminos de la fracci6n 1 de este 
articulo. En caso de negativa u omisi6n, la Comisi6n, en un plaza 
maxima de 5 dias habiles, ordenara al remate de las valores 
invertidos conforme a esta Ley y si el/as estuvieren considerados en 
las reservas de la empresa de Seguros, esta debera reponerlos de 
acuerdo a lo que legalmente se establece para la reconstituci6n de las 
reservas. 

(DEROGADO SEGUNDO PARRAFO, D.O. 3 DE ENERO DE 1997) 

(ADJCJONADO, D. 0. 3 DE ENERO DE 1990) 
Los·· convenios celebrados ante la propia Comisi6n tendran el 

caracter de una sentencia ejecutoria y podran ser ejecutados par la 
misma, en terminos de estafracci6n; 

IX- Si alguna de las partes no estuviere de acuerdo en designar 
arbitro a la Comisi6n, el reclamante podra ocurrir desde luego ante 
las tribunales competentes. 
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Hoy en dia se le agrego un "Bis" al citado articulo para 
quedar como sigue: 

(ADICIONADO, D.O. 3 DE ENERO DE 1997) 
ARTJCULO 135 BIS.- Si la empresa de Seguros no cumple 
con las obligaciones asumidas en el contrato de Segura al 
hacerse exigibles, estara obligada, aun cuando la 
reclamacion sea extrajudicial, a cubrir su obligacion de 
acuerdo a lo siguiente: 

1.- Las obligaciones en moneda nacional se denominaran en 
Unidades de Inversion, a partir de la fecha de su 
exigibilidad, de acuerdo con las disposiciones aplicables y su 
pago se hara en moneda nacional al valor que dichas 
Unidades de Inversion tengan a la fecha en que se efectue el 
mismo. 

Las empresas de Seguros deberan pagar un interes sabre-la 
obligacion denominada en Unidades de Inversion, el cual se 
calculara aplicando al monto de la propia obligacion, el 
porcentaje que resulte de multiplicar por 1.25 el costo anual 
de captacion a plaza de los pasivos denominados en 
Unidades de Inversion, de las instituciones de banca multiple 
de/ pais, publicado en el Diario Oficial de la Federacion, 
para el mes inmediato anterior a aquel en que se realice el 
calculo, dividido entre dace. Los intereses se generaran mes 
a mes, desde aquel en que se incumpla la obligacion y hasta 
el mes en que se realice el pago, aun cuando solo haya 
transcurrido unafraccion de las mismos; y 

II.- Cuando la obligacion principal se denomine en moneda 
extranjera, ademas de! pago de esa obligacion, las empresas 
de Seguros estaran obligadas a pagar un interes que se 
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calculara aplicando al manta de la propia obligaci6n, el 
porcentaje que resulte de multiplicar par 1.25 la tasa mas 
alta de rendimiento de/ instrumento que emita el Gobierno 
Federal denominado en d6lares de los Estados Unidos de 
America, que se haya emitido en el mes de que se Irate, a 
fa/ta de este, se utilizara la correspondiente al ultimo mes 
que haya estado vigente. Los intereses se generaran mes a 
mes desde aquel en que se incumpla la obligaci6n y hasta el 
mes en que se realice el pago, aun cuando solo haya 
transcurrido unafracci6n de las mismos. 

Son irrenunciables las derechos de/ acreedor establecidos 
en este articulo, que tienen el caracter de minimos y el pacto 
que pretenda extinguirlos o reducirlos no producira ejecta 
alguno. Estos derechos surgiran por el solo transcurso de! 
plaza establecido par la Ley para la exigibilidad de la 
obligaci6n principal. 

En caso de juicio en el que se condene al pago de la 
obligaci6n principal, el juez o arbitro, de oficio, debera 
formular en su sentencia o laudo, la condena accesoria al 
pago de las indemnizaciones minimas a que se refiere este 
articulo. 

(REFORMADO PRIMER PARRAFO, D.O. 16 DE ABRIL 
DE 1946) 

ARTICULO /36.-En materiajurisdiccional: 

(REFORMADO PRIMER PARRAFO, D.O. 27 DE 
D!CIEMBRE DE 1983) 
1.- Los tribunales no daran entrada a demanda alguna 
contra una empresa de Seguros si el actor en ella no afirma 
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bajo protesta de decir verdad, que ante la Comisi6n Nacional 
de Seguros y Fianzas se agot6 f![ procedimiento conciliatorio 
a que se rejiere lafracci6n I de! articulo anterior. 122 

(REFORMADO, D.O. 31 DE DICIEMBRE DE 1953) 
En cualquier momenta en que aparezca que no se agot6 el 

procedimiento conciliatorio, deberci sobreseerse la instancia 
e imponer al actor las costas originadas por el 
procedimiento. 

(ADIC/ONADO, D.O. 3 DE ENERO DE 1990) 
La omisi6n de! procedimiento conciliatorio en la via 
administrativa constituye, ademcis, una excepci6n dilatoria 
que puede interponerse por la empresa de Seguros 
demandada; 

fl- (DEROGADA, D.O. 3 DEENERO DE 1997) 

(REFORMADA, D.O. 14DEJULIODE 1993) 
III.- Para el cumplimiento de la sentencia ejecutoria que se 
dicte en el procedimiento, el juez de los autos requerirci a la 
empresa de Seguros, si hubiere sido condenada para que 
compruebe dentro de las setenta y dos horas siguientes, 
haber pagado las prestaciones a que hubiere sido condenada 
y en caso de omitir la comprobaci6n, el juez lo comunicarci a 
la Comisi6n Nacional de Seguros y Fianzas a efecto de que 
imponga sanci6n en los terminos de la fracci6n VII de! 
articulo 135 de este ordenamiento, sin perjuicio de que 
ordene a la propia Comisi6n a que pague a la persona, en 
cuyo favor se hubiere dictado la sentencia, de! monto de la 
reserva constituida e invertida en los terminos de! articulo 
anterior. Si no fuere suficiente la reserva, la Comisi6n 

122 Alln cuando ya cambio de nombre esta comisi6n por la Condusef, el procedimiento es igual. 
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pracederci al remate en balsa de las valores depasitados en 
los terminos de esta Ley, y si ellos estuvieren afectos a las 
reservas de la empresa de Seguros, esta deberci repanerlas 
en las terminos que esta Ley senala para la reconstituci6n de 
las reservas. La Camisi6n debera cumplir con la salicitud 
que al ejecta le haga el tribunal dentro de las quince dias 
habiles siguientes a lafecha en que la reciba. 

IV.- (DEROGADA, D.O. 14 DE ENERO DE 1985) 

V.- (DEROGADA, D.O. 14 DE ENERO DE 1985) 

Para concluir este punto relativo a la Ley General de 
Instituciones y Sociedades Mutualistas de Seguros, me voy a 
referir a uno de los Articulos Transitorios de la LEY DE 
PROTECCION Y DEFENSA AL USUARIO DE 
SERVICIOS FINANCIEROS, y es en concordancia los 
dos preceptos anteriores y uno ya derogado el 135, y me 
refiero al transitorio tercero, publicado el 18 de enero de 
1999. Y dice asi: 

TERCERO.- Para las efectos de las articulos 72 y 83 de esta 
Ley (LEY DE PROTECCION Y DEFENSA AL USUAR/0 
DE SERVICIOS FINANCIEROS), las menciones a la 
Camisi6n Nacional de Seguras y Fianzas en las articulas 135 
y 136 de la Ley General de lnstitucianes y Saciedades 
Mutualistas de Seguros, y 93 y 94 de la Ley Federal de 
Instituciones de Fianzas, se deberan entender referidas a la 
Comisi6n Nacional para la Defensa de las Usuarios de 
Servicios Financieros. 

Punto al que hice menci6n al final de capitulo anterior 
cuando hable de la competencia de! tema de la P61iza global 
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del Seguro de Credito a la Exportaci6n que esta en la 
Condiciones Generales de la P6liza que tiene para tal efecto 
Comesec. 

4.2. Ley Sohre el Contrato de Seguro. 

Esta Ley es la materia de la presente tesis, porque en 
ella se plasma el espiritu de la regulaci6n contractual de los 
Seguros en general su forma de operaci6n a lo cual vamos 
encontrar que solo se menciona por ejemplo el Segura dafios 
en general y consideramos que el de Credito es muy 
importante hoy en dia f no esta regulado en esta ley. Como 
veremos mas adelante. 1 3 

Su ultima reforma data del 5 de enero de 1966. Pero 
como sabemos, la Ley fue decretada el 29 de Diciembre de 
1934 y IO de Enero de 1935, y publicada en el Diario Oficial 
de la Federaci6n el 31 de Agosto de 1935, por el entonces 
Presidente Lazaro Cardenas. 

Para nuestro estudio solo transcribire algunos preceptos 
importantes de la ley en comento y relacionado con el Seguro 
de dafios porque el de Credito no esta regulado. 

LEY SOBRE EL CONTRATO DE SEGURO. 
TJTULOI 
Disposiciones Genera/es 
CAPITULOI 
Definici6n y Celebraci6n de! Contrato 

123 Si \a propuesta de esta tesis se eleva a proyecto legislativo, esta es la ley que se tiene que 
modificar. 
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ARTICULO 1°.- Par el contrato de Segura, la empresa 
aseguradora se obliga, mediante una prima, a resarcir un 
dano o a pagar una suma de dinero al verificarse la 
eventualidad prevista en el contrato. 
(F. DEE., D.O. 13 DESEPTIEMBREDE 1935) 

ARTICULO 2°.- Las empresas de Seguros solo podran 
organizarse y funcionar de conformidad con la Ley General 
de lnstituciones de Seguros. 

ARTICULO 3°.- El Segura maritimo se rige por las 
disposiciones relativas def C6digo de Comercio y par la 
presente fey en lo que sea compatible con el/as. 

(F. DEE., D.O. 13 DE SEPTIEMBRE DE 1935) 
ARTICULO 5°.- Las ofertas de celebraci6n, pr6rroga, 

modificaci6n o restablecimiento de un contrato suspendido, 
obligaran al proponente durante el termino de quince dias, o 
el de treinta cuando fuere necesario practicar examen 
medico, si no se fl}a un plaza menor para la aceptaci6n. 

(REFORMADO, D.O. 15 DE ABRIL DE 1946) 
ARTICULO 6°.- Se consideraran aceptadas las ofertas 

de pr6rroga, modificaci6n o restablecimiento de un contrato 
suspendido, hechas en carta certificada con acuse de recibo, 
si la empresa aseguradora no contesta dentro de! plaza de 
quince dias, contados desde el siguiente al de la recepci6n de 
la oferta, pero sujetas a la condici6n suspensiva de la 
aprobaci6n de la Secretaria de Hacienda. 

La disposici6n contenida en este articulo no es aplicable a 
las ofertas de aumentar la suma asegurada y en ningun caso 
al Segura de personas. 
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ARTICULO 7°.- Las condiciones genera/es de! Segura 
deberim jigurar en el mismo formulario de oferta 
suministrado por la Empresa aseguradora, o bien remitirse 
al proponente para que ,iste las incluya en la oferta de! 
contrato que ha de jirmar y entregar a la empresa. El 
proponente no estara obligado por su oferta si la empresa no 
cumple con esta disposici6n. En todo caso, las declaraciones 
firmadas por el asegurado seran la base para el contrato si 
la empresa le comunica su aceptaci6n dentro de los plazas 
que fija el articulo 60. de la presente fey. 

CAPITULOI/ 
la Poliza 

(REFORMADO, D.O. 15 DE ABRIL DE 1946) 
ARTICULO /9.- Para fines de prueba, el contrato de 

Segura, asi como sus adiciones y reformas, se haran constar 
por escrito. Ninguna otra prueba, salvo la confesional, sera 
admisible para probar su existencia, asi coma la de! hecho 
de! conocimiento de la aceptaci6n, a que se refiere la 
primera parte de lafracci6n I de! articulo 21. 

Este es el fundamento para que observemos que las 
condiciones del seguro de credito deben constar por escrito. 

ARTICULO 20.- La empresa aseguradora estara 
obligada a entregar al contratante de! Segura, una p6liza en 
la que consten los derechos y obligaciones de las partes. La 
p6liza debera contener: 

1.- Los nombres, domicilios de los contratantes y firma de la 
empresa aseguradora; 
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II.- La designaci6n de la cosa ode la persona asegurada; 

III.- La naturaleza de las riesgos garantizados; 

IV- El momenta a partir de! cual se garantiza el riesgo y la 
duraci6n de esta garantia; 

V- El monto de la garantia; 

VI.- La cuota o prima de! Segura; 

VII.- Las demas clausulas que debanfigurar en la p6liza de 
acuerdo con las disposiciones legates, asi coma las 
convenidas licitamente par las contratantes. 

(REFORMADO, D. 0 15 DE ABRIL DE 1946) 
ARTJCULO 21.- El contrato de Seguro: 

1.- Se perfecciona desde el momenta en que el 
proponente tuviere conocimiento de la aceptaci6n de la 
oferta. En las Seguros mutuos sera necesario, ademas, 
cumplir con las requisitos que la ley o las estatutos de 
la empresa establezcan para la admisi6n de nuevos 
socios; 

II.- No puede sujetarse a la condici6n suspensiva de la 
entrega de la p6liza o de cualquier otro documento en 
que conste la aceptaci6n, ni tampoco a la condici6n de! 
pago de la prima; 

III.- Puede celebrarse sujeto a plaza, a cuyo 
vencimiento se iniciara su eficacia para las partes, pero 
tratandose de Segura de vida, el plaza que se flje no 
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podra exceder de treinta dias a partir de! examen 
medico, si este fuere necesario, y si no lo fuere, a partir 
de la oferta. 

(REFORMADO, D.O. 15 DE ABRIL DE 1946) 
ARTICULO 24.- Para que puedan surtir efectos 

probatorios contra el asegurado, sera indispensable que 
esten escritos o impresos en caracteres facilmente legibles, 
tanto la p6liza coma las documentos que contengan clausulas 
adicionales de la misma, las certificados individuates de 
Segura de grupo, las certificados de p6lizas abiertas, las 
certificados provisionales de p6lizas, las notas de cobertura, 
las solicitudes de Segura, las formularios de ofertas 
suministrados par las empresas y, en general, todos las 
documentos usados en la contrataci6n de! Segura. 

ARTICULO 25.- Si el contenido de la p6liza o sus 
modificaciones no concordaren con la oferta, el asegurado 
podra pedir la rectificaci6n correspondiente dentro de las 
treinta dias que sigan al dia en que reciba la p6liza. 
Transcurrido este plaza se consideraran aceptadas las 
estipulaciones de la p6liza o de sus modificaciones. 

ARTICULO 26.- El articulo anterior debera insertarse 
textualmente en la p6liza. 

CAPITULO III 
La Prima 

(REFORMADO, D. 0. 15 DE ABRIL DE 1946) 
ARTICULO 31.- El contra/ante de! Segura estara 
obligado a pagar la prima en su domicilio, si no hay 
estipulaci6n expresa en contrario. 
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(REFORMADO, D.O. 5 DE ENERO DE 1966) 
ARTICULO 37.- En los Seguros de vida, en los de 
accidentes y enfermedades, asi coma en los de daiios, la 
prima podrci ser fraccionada en parcia/idades que 
correspondan a periodos de igual duraci6n. Si el 
asegurado optare por cubrir la prima en parcialidades, 
cado una de estas vencerci al comienzo de/ periodo que 
comprenda. 
TITULOII 

Contrato de Seguro contra Los daiios 
CAPITULOI 
Disposiciones generates 

ARTICULO 85.- Todo interes economico que una 
persona tenga en que no se produzca un siniestro, podrti ser 
objeto de contrato de Seguro contra los daiios. 

ARTICULO 86.- En el Seguro contra los daiios, la 
empresa aseguradora responde solamente por el daiio 
causado hasta el limite de la suma y def valor real 
asegurados. La empresa responderti de la perdida def 
provecho o interes que se obtenga de la cosa asegurada, si 
asi se conviene expresamente. 

ARTICULO 87.- Cuando el interes asegurado consista 
en que una cosa no sea destruida o deteriorada, se presumirci 
que el interes asegurado equivale al que tendria un 
propietario en la conservaci6n de la cosa. 

Cuando se asegure una cosa ajena por el intents que en el/a 
se tenga, se considerarci que el contrato se celebra tambien 

P:i.gina 147 



en interes de! dueno, pero este no podra beneficiarse de! 
Segura sino despues de cubierto el interes de! contratante y 
de haberle restituido las primas pagadas. 

ARTICULO 88.- El contrato sera nulo si en el 
momenta de su celebraci6n, la cosa asegurada ha perecido o 
no puede seguir ya expuesta a los riesgos. 

(F. DEE., D.O. 13 DE SEPTIEMBRE DE 1935) 
Las primas pagadas seran restituidas al asegurado con 

deducci6n de los gastos hechos por la empresa. 

El dolo o mala fe de alguna de las partes, le impondra la 
obligaci6n de pagar a la otra una cantidad igual al duplo de 
la prima de un ano. 

ARTICULO 89.- En caso de perdida total de la cosa 
asegurada par causa extrana al riesgo, las efectos de! 
contrato quedaran extinguidos de pleno derecho, pero la 
empresa aseguradora podra exigir las primas hasta el 
momenta en que conozca la perdida. 

ARTICULO 90.- Si el valor asegurado sufriere una 
disminuci6n esencial durante el curso de! contrato, cada uno 
de las contratantes tendra derecho a exigir la reducci6n 
correspondiente de la suma asegurada, en cuyo caso la 
prima sufrira la reducci6n proporcional para los periodos 
posteriores de! Segura. 

ARTICULO 91.- Para f,jar la indemnizaci6n de! 
Segura se tendra en cuenta el valor de! interes asegurado en 
el momenta de realizaci6n de! siniestro. 
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ARTICULO 92.- Salvo convenio en contrario, si la 
suma asegurada es inferior al interiis asegurado, la empresa 
aseguradora responderri de manera proporcional al dano 
causado. 

ARTICULO 93.- Las partes podrrinf,jar en el contrato 
el valor estimativo de la cosa asegurada para las efectos def' 
resarcimiento def dano. 

ARTICULO 94.- Si la cosa asegurada ha sido 
designada par su genera, todos las objetos de! mismo genera 
existentes en el momenta de! siniestro se considerarrin 
asegurados. 

(F. DEE., D.O. 13 DE SEPTIEMBRE DE 1935) 
ARTICULO 96.- En caso de dano parcial par el cual se 
reclame una indemnizaci6n, la empresa aseguradora y el 
asegurado, tendran derecho para rescindir el contrato a mas 
tardar en el momenta de! pago de la indemnizaci6n, 
aplicrindose entonces las siguientes reg/as: 

1.- Si la empresa hace uso de! derecho de rescisi6n, su 
responsabilidad terminarri quince dias despues de 
comunicarlo asi al asegurado, debiendo rembolsar la prima 
que corresponda a la parte no transcurrida de! periodo def 
Segura en curso y al resto de la suma asegurada; 

11.- Si el asegurado ejercita ese derecho, la empresa podrri 
exigir la prima par el periodo de! Segura en curso. Cuando 
la prima haya sido cubierta anticipadamente par varios 
periodos de! Segura, la empresa reembolsarri el monto que 
corresponda a las periodos futuros. 
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ARTICULO 97.- En el caso de! articulo anterior, si no se 
rescinde el contrato, la empresa no quedara obligada en lo 
sucesivo sino por el resto de la suma asegurada. 

(F. DEE., D.O. 13 DE SEPTIEMBRE DE 1935) 
ARTICULO 98.- Salvo pacto en contrario la empresa 
aseguradora no respondera de las perdidas y daiios 
causados por vicio intrinseco de la cosa. 

ARTICULO 99.- La empresa aseguradora no respondera 
de las perdidas y daiios causados por guerra extranjera, 
guerra civil, movimientos populares, terremoto o huracan, 
salvo estipulacion en contrario de! contrato. 

Este articulo da origen a la exclusion de los seguros 
por estas causas mencionadas. 

ARTICULO 111.- La empresa aseguradora que pague 
la indemnizacion se subrogara hasta la cantidad pagada, en 
todos los derechos y acciones contra terceros que por causa 
de/ daiio sufrido correspondan al asegurado. 

Este es un fundamento que ejemplifica que en caso 
de pagar un siniestro, la empresa podra continuar con la 
recuperacion, porque el beneficiario subroga los derechos 
a la compaiiia. 

La empresa podra liberarse en todo o en parte de sus 
obligaciones, si la subrogaci6n es impedida por hechos u 
omisiones que provengan de! asegurado. 
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Si el dano Jue indemnizado s6lo en parte, el asegurado y la 
empresa aseguradora cancurriran a hacer valer sus derechas 
en la praporci6n correspandiente. 

CAP/TUL0/1 

Seguro contra incendio 

ARTICULO 122.- En el Segura contra incendio, la 
empresa aseguradora contrae la abligaci6n de indemnizar 
las danos y perdidas causados ya sea por incendio, 
explosion, fulminaci6n o accident es de naturaleza semejante. 

ARTICULO 123.- La empresa aseguradora, salvo 
convenio en contrario, no respondera de las perdidas o 
danos causadas par la so/a acci6n de! ca/or o par el contacto 
directo e inmediato de! fuego o de una substancia 
incandescente, si no hubiere incendio o principio de 
incendio. 

CAPITULOIV 
Seguro de transporte terrestre. 

ARTICULO 138.- Podran ser objeto de! contrata de 
Segura contra los riesgos de transporte, todos las efectos 
transportables par las medias propios de la locomoci6n 
terrestre. 

Hasta es la trascripci6n de los mas interesantes articulos 
relacionados para efectos de nuestro estudio. 
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Estos articulos aqui descritos son en su mayoria 
ejemplo de que esta ley intenta regular de una u otra forma el 
contexto general de los Seguros, segun su clasificaci6n, pero 
dentro de! capitulo II romano, relativo al Seguro contra 
dafios, existen cinco capitulos: 

•:• Disposiciones Generales. 
•:• Seguro Contra Incendio. 
•:• Seguro de Provechos esperados y de 

ganados. 
•:• Seguro de Transporte terrestre. 
•:• Seguro contra la responsabilidad. 

Estos cinco capitulos tratan de abordar lo relativo a los 
Seguros de dafios, pero como es posible que estos cinco 
temas si sean lo suficientemente importantes para que tengan 
su regulaci6n capitular y no el de Credito, pero no es 
suficiente que se diga que en terminos generales lo considera, 
creo que debemos regular y adicionar un capitulo mas para 
abordar el tema de! Seguro de Credito en especial, dada su 
importancia hoy en dia en ambito de! comercio tanto nacional 
como intemacional, dentro de! marco de la globalizaci6n seni 
importante estar regulado como otros piases como por 
. I E - I 'd d 124 . eJemp o spana o a comum a europea. 

4.3. Principios que Norman al Seguro de Credito 

Los principios que rigen el funcionamiento de! Seguro 
de Credito son: 

124 Como veremos mas adelante en el Capitulo 5 de esta obra. la Comunidad Europea tiene sus 
propios Principios que regulan al Segura de Credi10. 
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4.3.1. Globalidad.-

El exportador debe adquirir el compromiso de asegurar 
todas o por lo menos la parte de sus exportaciones que 
permita establecer una adecuada distribuci6n de riesgos. 

4.3.2. Participaci6n en el riesgo.-

Invariablemente el Asegurado asume una parte 
proporcional de sus propios riesgos, a fin de que se preocupe 
por seleccionar su clientela planear adecuadamente sus 
ventas, vigilar la evoluci6n de sus Creditos, y llegando el 
caso de falta de pago, se interese en su recuperaci6n. 

4.3.3. Naturaleza de las perdidas.-

El Seguro cubre exclusivamente riesgos de naturaleza 
crediticia, por lo cual es ajena a los dafios que el Asegurado 
sufra por el deterioro, perdida o destrucci6n de mercancias en 

, · 125 trans1to. 

4.3.4. lmpugnaci6n del contrato Comercial.-

125 OROPEZA RUIZ, Hugo. "El Seguro de Credito y su Funci6n Legal en MCxico". Tesis, 
UNAM., Mexico. 1995. p. 21 
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El asegurado es ajeno tambien a cualquier controversia 
que pueda surgir entre el vendedor y el comprador, en 
relaci6n con la interpretaci6n o el cumplimiento de! contrato 
Comercial. 

4.3.5. Cobranza de Creditos. 

La existencia de! Seguro no releva al exportador de la 
responsabilidad de cobrar oportunamente sus Creditos por las 
vias expeditas. 126 

4.3.6. Diferencia con el Aval.-

La falta de cobro oportuno de! Credito Asegurado no 
justifica el pago de una indemnizaci6n, para ello se requiere 
que ocurra alguna de las eventualidades en el contrato de 
Seguro. 127 

4.4.Tipos de P61izas y Riesgos que Cubre 
el Seguro de Credito. 

Para hablar de las p6lizas que existen en el mercado, 
nos va a ser de gran ayuda haber analizado en el capitulo 
anterior una p61iza que de Comesec estudiamos, pero 
16gicamente, los exportadores tienen necesidades diferentes, 
segun exporten en forma esporadica o continua a corto o a 

iir, Idem, p. 22 
127 Idem, p.22 
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largo plazo, de acuerdo al tipo de productos que vendan y las 
caracteristicas de los distintos mercados que hay en todo el 
mun do. 

Por eso las compafiias de Seguros que manejan este tipo 
de Seguro de Credito pensaron que un solo tipo de p61iza no 
podra atender todas las necesidades, o seria demasiado 
compleja en su manejo, por lo que son necesarias varias 
clases de p6lizas que puedan adaptarse a las diferentes 
actividades de exportaci6n o en el mercado nacional y, 
ofrezcan una cobertura lo mas extensa posible que proteja al 
empresario mexicano contra los riesgos inherentes a tal 
actividad mismos que ya estudiamos mas atras Politicos, 
extraordinarios y comerciales. 

Actualmente existen 4 tipos de p6lizas que se utilizan 
segun se trate de operaciones de compraventa en mercado de 
exportaci6n o en el ambito nacional, y que se asignan de 
acuerdo al tipo de bien que se vaya a vender y al tipo de 
operaci6n en funci6n del plazo: 

Son las siguientes: 

I )P6liza global de exportaci6n 
2)P6liza especifica de exportaci6n 
3)P6liza global interna 
4)P6liza especifica interna. 

Para efectos de una mejor comprensi6n, definiremos el 
prop6sito de las p6lizas actuates sefialando al final de cada 
una, las diferencias medulares. 
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Generalmente los Creditos corresponden a ventas de 
bienes de capital para partes que se van a integrar en un bien 
capital. EI plazo aun cuando norrnalmente es superior a un 
afio, puede ser inferior en ocasiones lo que define su 
utilizaci6n es el tipo de bien y que el comprador Io use para 
producir otros bienes. 

Conceptuando lo anterior, diremos que esta p6liza fue 
proyectada para proteger las exportaciones a Credito de 
mediano y largo plazo por montos considerables que 
usualmente corresponden a bienes de capital y que, por sus 
caracteristicas, requieren que su cobertura sea contratada 
individualmente pudiendose tambien utilizar para asegurar 
operaciones aisladas a corto plazo. 

Su aplicaci6n se basa principalmente para ventas a 
Credito, de un bien de capital a clientes en el extranjero en 
mediano y largo plazo. 

Porcentaje de cobertura: el 75% de la suma asegurada. 

Iniciaci6n del riesgo: una vez embarcado el bien objeto 
de Ia operaci6n. 

4.4.2.1. Requerimientos Especiales de la Poliza. 

•:• Acordar con el comprador amortizaciones 
semestrales regulares o con una periodicidad menor. 

•:• Establecer en el contrato de compra-venta · 
que la falta de pago de un adeudo hara automaticamente 
exigible el importe de! Credito pendiente de veneer. 
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•!• Pactar que el bien objeto de la venta queda 
como garantia del Credito. 

4.4.3. Poliza Global de Credito Interno. 

La implementaci6n del Seguro de Credito interno se 
conformo de la experiencia tenida por el Seguro de Credito 
exportaci6n de manera que la filosofia y contenido de esta 
p6liza en el fondo es la misma que en exportaci6n adecuada 
para las ventas nacionales. 

Aplicaci6n: Se da para operaciones a Credito a corto 
plazo, de materias primas industriales y bienes de consumo, a 
corto plazo, de materias primas industriales y bienes de 
consumo a compradores que se encuentran dentro de nuestro 
pals. 

Porcentaje de cobertura: el 85% de la suma asegurada. 
Iniciaci6n del riesgo: se da en cuanto al cliente toma posesi6n 
de la mercancia. 

4.4.4. Poliza Especifica de Credito Interno. 

Al igual que en el caso anterior esta p6liza es en el 
fondo y contenido parecida a su similar de exportaci6n pero 
referida a compradores radicales en Mexico. 
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Aplicaci6n: Se da en particular para ventas a Credito de 
un bien de capital a mediano o largo plazo, a clientes dentra 
de territorio mexicano. 

Porcentaje de cobertura: Normalmente el. 70% de Ia 
suma asegurada. Iniciaci6n de! riesgo: a partir de que el 
deudor recibe la mercancia. 129 

De Io antes expuesto se desprende que la p6liza Global 
tanto de Exportaci6n como de Credito Intemo, como su 
nombre lo indica, agrupa una serie de operaciones crediticias 
comerciales a corto plazo; y por la otra Ia p6liza especifica, 
tanto de Exportaci6n como de Credito Intemo, va orientada a 
prateger una sola transacci6n crediticia y a plazos superiores 
de los establecidos normalmente. 

Con lo aqui planteado, damos el marco legal de! Segura 
de Credito, tanto en legislaci6n como en las p6lizas de 
Seguras esperando que nuestra prapuesta de tesis amplie el 
horizonte Juridico mexicano, al tener un capitulo especial de! 
Segura de Credito en la ley, ya que eso mejoraria en su 
conceptualizaci6n para que los asegurados sepan que una 
regulaci6n los norma para confiar mas en esta garantia 
comercial que ayuda a proteger los Creditos otorgados a los 
comprados que utilizan este media de compra de mercancias 
tanto a nivel nacional como internacional, entendiendo este 
ultimo como la exportaci6n. 

129 P61iza Especifica de Credito lntemo. Gerling Comesec. 1998. 
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Capitulo Quinto.-

Necesidad de Creacion de un Capitulo Sohre el Seguro de 
Credito, en La Ley Sohre el Contrato de Seguro. (Proyecto 
legislativo) 

SUMARIO: 

5.0. Necesidad de creaci6n de un capitulo sobre el Seguro de Credito, 

en la Ley Sobre el Contrato de Seguro. 5.1. lPor que Adicionar un 

Capitulo en la Ley Sobre el Contrato de Seguro? 5.1.1. Derecho 

Comparado, Articulos Que Regulan Al Seguro de Credito Para Toda 

Europa. 5.1.1.1. Diario Oficial de las Comunidades Europeas de! 19 

de mayo de 1998. 5.1.1. l. I Principios Comunes Del Seguro de 

Credito a la Exportaci6n, Para Los Miembros De La Comunidad 

Europea. 5.1.1.2. Nuevo Texto De La Ley 10/1970, Espanola Para El 

Seguro De Credito a la Exportaci6n. 5.2. Considerandos para crear un 

capitulo sobre El Seguro de Credito en la Ley. 5.3. Creaci6n de! 

Capitulo Especial sobre el Seguro de Credito. (Proyecto Legislativo ), 

5.4. Ventajas Significativas al tener una regulaci6n sobre el Seguro de 

Credito. 
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5.0. Necesidad de Creacion de Un Capitulo Sohre el 
Seguro de Credito, en La Ley Sohre el Contrato de 
Seguro. (Proyecto legislativo). 

Ya lo dijimos en el capitulo anterior de esta tesis 
doctoral, sobre el marco legal los dos (micos ordenamientos 
legales que rigen al Segura de Credito en Mexico, son la Ley 
General de Instituciones y Sociedades Mutualistas de 
Seguras y la Ley Sabre el Contrato de Segura. En el ultimo 
documento, considera que lo fundamental es la necesidad de 
regular de una forma mas directa y con reglas generales la 
operaci6n del Segura de Credito. 

5.1. ;,Porque adicionar un capitulo en la Ley Sohre 
el Contrato de Seguro? 

Esta ultima es la materia de la presente tesis, porque en 
ella se plasma el espiritu de la regulaci6n contractual de los 
Seguras en general, y su forma de operaci6n, en ella s6lo se 
menciona por ejemplo el Segura de daiios en general y 
consideramos que el de credito al pertenecer dentra del ramo 
de daiios y ser un segura tan importante por su futura 
comercial dentra del marco internacional para fomentar las 
exportaciones, es relevante que se regule, ya que no esta 
plasmado en capitulo especial como otras. En esta ley y dado 
que la ultima reforma es de enera de 1966. A principios de 
este siglo, se hace indispensable una reforma a la ley con su 
adici6n respectiva. 

Ademas de lo anterior, no es posible que un pais como 
Mexico se encuentre atrasado en su legislaci6n en 
comparaci6n como paises eurapeos que Jlevan afios con !eyes 
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especiales y marcos legales para este Seguro ejemplo de ello 
es la comunidad europea, que tiene sus normas especiales. 

A continuaci6n veamos lo siguiente: 

5.1.1. Derecho Comparado. 

Articulos para el seguro de credito en toda Europa. 

Dentro de! consejo de la Union Europea existen 
medidas tendientes a regular la operaci6n de! Seguro e 
incluso dentro de! Diario oficial de las comunidades 
europeas, se dicto en la Directiva 98/28/CE de!· consejo de 
fecha de 7 de mayo de 1998 lo siguiente: 

5.1.1.1. Diario oficial de las comunidades europeas 
del 19 de mayo de 1998. 

Para reafirmar el presente capitulo, y debido a que 
considero muy importante lo sefialado en el texto de! 
documento suscrito por la comunidad europea, transcribo los 
siguiente: 

"DIARJO OFICIAL DE LAS COMUNIDADES EUROPEAS 

DIRECT/VA 98/29/CE DEL CONSEJO 
De 7 de mayo de I 998 

Relativa a la armonizaci6n de las principales dispos iciones 
sabre el Segura de Credito a la exportaci6n para operaciones con 
cobertura a media y largo plaza. 
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EL CONSEJO DE LA UNION EUROPEA. 

Vista el Tratado constitutivo de la Comunidad Europea y, en 
particular, su articulo 113. 130 

Vista la propuesta de la Comisi6n y de las diversas 
consideraciones y debido a que esta primera harmonizaci6n de/ 
Segura de Credito a la exportaci6n debe considerarse un paso hacia 
la convergencia de las diversos sistemas de las Estados miembros 

HA ADOPTADO LA PRESENT£ DIRECT/VA: 

Articulo 1 
A.mbito de aplicaci6n de la presente Directiva. 

La presente Directiva se ap/icarci a la cobertura de las 
operaciones relativas a la exportaci6n de bienes y/o servicios 
originarios de un Estado miembro siempre que este apoyo se conceda 
directa o indirectamente, par cuenta de uno o mas Estados miembros 
o con su apoyo y con un periodo de riesgo total de dos o mas aiios, es 
decir, el periodo de reembolso incluido el periodo de ejecuci6n. 

La presente Directiva no se aplicarci a la cobertura de las 
ofertas, de las garantias de anticipos, de cumplimiento de contra/as y 
de retenci6n. Tampoco se aplicarci a la cobertura de las riesgos 
relativos a las equipos y materiales de construcci6n localmente 
utilizando para la ejecuci6n de/ contrato comercial. 

Articulo 2 
Obligaci6n de las Estados miembros. 

Los Estados miembros garantizarcin que cua/quier organismo 
que proporcione cobertura, directa o indirectamente en forma de 
Segura de Credito a la exportaci6n, garantias o rejinanciaci6n par 
cuenta de/ Estado miembro o con apoyo de/ Estado miembros que 
represente al propio gobierno o que este contra/ado par o actue bajo 
la autoridad de/ gobierno que facilite la cobertura, en lo sucesivo 
denominados las aseguradores, cubra las operaciones relativas a la 

13° Como se sabe la Comunidad Europea se rige bajo su estatuto de Constituci6n ya ello se refiere 
al decir Articulo 113. 
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exportaci6n de bienes y servzczos de conformidad con las 
disposiciones establecidas en el anexo cuando se destinen a terceros 
paises y se financien con un Credito de comprador o un Credito de 

. . d I d 131 sumzmstra or o se paguen a conta o. 

Articulo 3 
Decisiones de aplicaci6n. 

Las decisiones a las que se ref/ere el punto 46 de/ anexo serim 
adoptadas par la Comisi6n segun el procedimiento establecido en el 
articu/o 46 de/ anexo sera adoptadas par la Comisi6n segun el 
procedimiento establecido en el articulo 4 siguiente. 

Articulo 4 

La comisi6n estara constituida por un comite compuesto por 
representantes de los Estados miembras y presidido por el 
representante de la Comisi6n. 

El representante de la Comisi6n some/era al comite un 
proyecto de las medidas que deban adoptarse. El comite emitira su 
dictamen sabre dicho proyecto en un plaza que el presidente podra 
fzjar en funci6n de la urgencia de la cuesti6n de que se trate. El 
dictamen sera emitida segun la mayoria prevista en el apartado 2 de! 
articulo 148 de/ Tratado para la adopci6n de aquellas decisiones que 
el Consejo deba tomar a propuestas de la Comisi6n. Con motivo de la 
votaci6n en el comite, los votos de los representantes de los Estados 
miembros se ponderaran de la manera definida en el articulo 
anteriarmente citado. El presidente no tomara parte en la votaci6n. 

La Comisi6n adoptara mediadas que seran inmediatamente 
ap/icables. No obstante, cuando no sean conformes al dictamen 
emitido por el comite, la Comisi6n comunicara dicha medida al 
Consejo. En este caso, la Comisi6n aplazara la aplicaci6n de las 
medidas que haya decidida por un periodo que no padra sobrepasar 
un mes a partir de lafecha de dicha comunicaci6n; 

131 En este precepto, se menciona un anexo con los principios de reglamentaci6n que mas adelante 
se transcribirll en el texto de este capitulo. 
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El Consejo, por mayor/a calificada, podra tomar una decision 
diferente dentro de/ plaza previsto en el primer gui6n. 

Articulo 5 
Informaci6n y revision 

La comisi6n prestara al Consejo un informe sabre la 
experiencia adquirida y la convergencia lograda en la aplicacion de 
las disposiciones de la presente Directiva no mas tarde de/ 3 I de 
diciembre de 2001. 

Articulo 6 
Relacion con otros procedimientos. 

Los procedimientos estab/ecidos en la presente Directiva 
constituiran un complemento de los procedimientos estab/ecidos por 
la Decision 7 3/39 J/CEE 

Articulo 7. Derogado. 

Articulo 8 
Ap/icaci6n de la presente Directiva. 

Los Estados miembros pondran en vigor las disposiciones 
legales, reg/amen/arias y administrativas necesarias para dar 
cumplimiento a lo dispuesto en la presente Directiva a mas tardar el 1 
de abril de 1999. Informaran de ello inmediatamente a la Comision. 

Cuanto los Estados miembros adopten dichas disposiciones, 
estas haran referencia a la presente Directiva o iran acompaiiadas de 
dicha referencia en su publicacion oficial. Los Estados miembros 
estableceran las modalidades de la mencionada referencia. 

Articulo 9 
Entrada en vigor. 

La presente Directiva entrara en vigor el vigesimo dia siguiente 
al de su publicacion en el Diario Oficial de las Comunidades 
Euro peas. 
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Articulo JO 
Destinatarios 
Los destinatarios de la preste Directiva seran los Estados 

miembros. 

Hecho en Bruse/as, el 7 de mayo de 1998. 

Por el Consejo 
El Presidente 
MBECKETT"132 

Como se puede apreciar con el anterior texto, los 
europeos cuentan con un sistema que con una politica clara y 
regulatoria, nos llevan ventaja a muchos paises de America, 
al no tener ordenamientos que comprendan un tema en 
comun. 

Sin embargo, yo creo que por ejemplo en el articulo 2 
de! ordenamiento en cita, deja muy claro que estas reglas son 
para cuando las coberturas se dan por parte de! estado, ya que 
es muy comun que las empresas aseguradoras de este ramo 
esten de una manera como empresas paraestatales. 

Por otra parte en el mismo articulo en comento, sefiala y 
nos remite al anexo que contiene los principios comunes de! 
Seguro de Credito a la exportaci6n, mismo que regira a los 
paises miembros de la comunidad Europea, algunos de sus 
puntos mas importantes son: 

5.1.1.1.1. Principios comunes del seguro de credito a 
la exportacion, para los miembros de la comunidad 
europea. 

132 Texto lntegro del Resolutivo del consejo de la uni6n europea. 0.0. 19/5/98. 
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Dentro de! texto de! numeral anterior, publicado en el 
diario Oficial de las comunidades Europeas se menciona al 
Anexo que contiene los principios comunes de! Seguro de 
Credito para la exportaci6n, a continuaci6n algunos de los 
puntos que para nosotros son reglas de observancia que a mi 
juicio son importantes para tomar en cuenta. 

En el citado anexo se encuentran 49 numerales y cuatro 
capitulos, de los cuales solo transcribire los primeros. 

"ANEXO. 

PRICIPIOS COMUNES DEL SEGURO DE CREDITO A LA 
EXPORT AC/ON 

CAPITULO /: ELEMENTOS DE LA COBERTURA 

Secci6n /: Principios genera/es y definiciones. 

/. Alcance de los principios comunes 

a) Los principios comunes enunciados en el presente anexo se 
aplicaran a la cobertura de las operaciones de Credito de 
suministrador con compradores publicos o privados ya la cobertura 
de las operaciones de Credito de comprador con prestatarios 
publicos o privados. 

b) Los principios comunes se aplicaran a la cobertura de todos 
os riesgos definidos en el punto 4. No obstante, el asegurador podra 
decidir, en cada caso concreto, limitar su cobertura a determinados 
riesgos·solamente. 

c) Cuando a un este considerado publico, de conformidad con 
el punto 5 de/ presente anexo, garantice plenas e incondicionalmente 
todas las obligaciones de un deudor privado, se aplicaran los 
principios comunes de los deudores publicos. 
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A efectos def presente anexo, se entendera par deudor el 
comprador o prestatario mencionados en la letra a), o su garante par 
lo que respecta a la operaci6n asegurada. · 

2. Caracteristicas de! Credito de suministrador. 

a) El termino Credito de suministrador se aplicara al contra/a 
comercia/ que tenga par objeto una exportaci6n de mercancias y/o de 
servicios originarios de un Estado miembro, celebrado entre uno o 
varios suministradores y uno o varios compradores y en virtud de! 
cual el comprador o compradores se comprometen a pagar al 
suministrador o suministradores al contado o en condiciones de 
Credito. 

b) La disposiciones relativas a la cobertura de! Credito de 
suministrador se aplicaran cuando se de cobertura a empresas 
establecidas en un Estado miembro de conformidad con lo dispuesto 
en el articulo 58 de! Tratado. 

c) Si un contra/a comercial se jinancia mediante un Credito de 
comprador o cualquier otro mecanismo de jinanciaci6n, la cobertura 
dada al exportador para el propio contrato comercial estara sujeta a 
las disposiciones relativas a la cobertura de las Creditos de 
suministrador. 

3. Caracterfsticas de/ Credito de comprador. 

a)El termino Credito de comprador se aplicara al contrato de 
prestamo celebrado entra una o varias entidades jinancieras y una o 
varias prestatarios para la jinanciaci6n de un contrato comercial que 
tenga par objeto una exportaci6n de mercancias ylo de servicios 
originarios de un Estado miembro y en virtud de/ cual la entidad o las 
entidades de Credito se comprometen a pagar al contado al 
suministrador o suministradores par esa operaci6n en nombre de/ 
comprador prestatario o compradores I prestatarios, mientras que 
esto reembolsaran a las entidades de Credito en condiciones de 
Credito. 

b) Las disposiciones relativas a la cobertura de/ Credito de 
comprador se aplicaran cuando se de cobertura a entidades. 
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c) Las disposiciones relativas a la cobertura de/ Credito de 
comprador se ap/icaran a cualquier cobertura que se facilite a una 
entidad financiera respecto de instrumentos negociables de las que 
sea titular legitimo dicha entidad financiera y que sean pagaderos par 
un comprador en virtud de un acuerdo de financiaci6n de un contrato 
comercial. 

4. Definici6n de las riesgos inherentes. 

a) El riesgo comercial de las deudores privados se define un las 
puntos 14 a 16. 

b) El riesgo politico de las deudores privados se define en las 
puntos 17 a 22, y el de las deudores publicos, en las puntos 15 a 22. 

c) El riesgo de resoluci6n de contrato se define en la letra b) 
delpunto 6. 

d) El riesgo de Credito se define en la letra c) de/ punto 6. 133 

5. Tipo de deudor 

•!• Toda entre que, bajo cualquier forma, represente 
al poder publico y que no pueda, ni judicial no 
administrativamente, ser declarado insolvente sera 
considerado deudor publico. Podra tratarse de un deudor 
soberano, es decir, de un entre que represente las credibilidad 
financiera de/ Estado, par ejemplo, el ministerio de finanzas o 
el banco central, o de cualquier otro entre publico subordinado 
ta/ coma organismos regionales, municipales o instituciones 
publicas de otro tipo. 

•!• Para determinar de que tipo de deudor se trata, el 
asegurador tendra en cuenta: 

1. la personalidad juridica de/ deudor. 
2. La eficacia real de cualquier acci6n legal 

contra el deudor. 
3. Las fuentes de financiaci6n y de ingresos de/ 

deudor, teniendo en cuenta que un deudor publico puede 

133 Como se puede apreciar los riesgos que cubre el Segura de CrCdito para Europa no dista de Ios 
riesgos que en nuestro Pafs opera, sabre todo en el punto de la letra a). 
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tambien liquidar sus deudas mediante recursos no 
asociados a fondos de/ gobierno central, por ejemplo. 
Jngresos obtenidos mediante gravcimenes locales, o 
mediante la prestaci6n de servicios publicos. 

4. El grado de injluencia o de control que 
puedan ejercitar sabre el deudor los poderes publico de/ 
pais de establecimiento. 

Todo ente que no sea publico conforme a los criterios 
mencionados serci considerado en principio, privado. 

Secci6n 2: Cobertura 

6. Riesgos cubiertos 
Los riesgos cubiertos sercin los de perdidas derivadas de/ 

riesgo de resoluci6n de contrato y de/ de Credito. 

•!• Las perdidas derivadas de/ riesgo de resoluci6n de 
contrato se produciran cuando el cump/imiento de las 
obligaciones 

•:• las perdidos derivadas de/ riesgo de Credito se 
produciran cuando el asegurado no pueda cobrar alguno de los 
importes que se le adeudan en virtud de/ contrato comercial o 
contra/a de prestamo en cues/ion durante /os tres meses 
siguientes a la fecha de su vencimiento, siempre que ese 
impago se deba directa y exclusivamente a una o varias de las 
causas de siniestro cubiertas que se encuentran en los puntos 
/4a22. 134 

•:• Cuando el riesgo relativo a un Credito de 
comprador este garantizado incondicionalmente, el asegurador 
se ajustara a los principios y procedimientos establecidos en 
los puntos 32 y 33 yen la letra a) de/ punto 47 . 

. .. 
7. Alcance de la cobertura. 

la cobertura de! riesgo de resoluci6n de! contrato incluirci, 
dentro de/ /imite de/ importe de/ contrato, los gastos en que incurra el 
asegurado para el cumplimiento de sus obligaciones contractuales o 

134 Aqui en este punto se aproxima mas a nuestra redacci6n de las p61izas mexicanas. 
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para la fabricaci6n de las productos objeto de/ contrato, siempre que 
esos gastos sean efectivamente imputables a la ejecuci6n de/ 
contrato. " 135 

Tai y como se aprecia en los puntos anteriores, en 
Europa se esta regulando la actividad aseguradora sobre el 
credito desde hace tiempo, y en Mexico no concibo que no 
tengamos por lo menos un capitulo de reglas generales de 
operaci6n, para el seguro de credito. 

Otro claro ejemplo es la Ley Espanola que para regir 
los destinos de la operaci6n de! Seguro de Credito a la 
exportaci6n en ese Pais, se tiene la ley I 0/1970, de 4 de Julio, 
que regula a la Compaiiia Espanola de Seguros de Credito a 
la Exportaci6n, S.A. y sus subsecuentes modificaciones, y 
que sirven para ordenar que esta compaiiia sera la que opere 
el Seguro de Credito en nombre propio y por cuenta del 
estado, con el caracter exclusivo, la cobertura de los riesgos 
que sean asumidos por este. 

A continuaci6n el citado texto completo. 

5.1.1.2. Nuevo texto de la ley 10/1970, espaiiola para 
el seguro de credito a la exportacion. 

"NUEVO TEXTO DE LA LEY 10/1970, DE 4 DE JULIO, par 
la que se modifica el regimen de/ Segura de Credito a la Exportaci6n 
(B.O.E. 7/7/1970), tras las modificaciones introducidas en la misma 
par: la disposici6n adicional 6° de la Ley 37/1988, de 28 de 
Diciembre, de Presupuestos Genera/es de/ Estado para 1989; par la 
disposici6n adicional 8°, la disposici6n transitoria 7" y la disposici6n 
derogatoria J" de la Ley 4/1990, de 29 de Junia, de Presupuestos 

115 Anexo; Principios Comunes de! Segura de Credito a Ia Exportaci6n, Resoluci6n Dictada por el 
Consejo de Ia Uni6n Europea el dia 7 de Mayo de 1998 y publicado el dla 19 de Mayo de 1998, 
en el Diario oficial de las comunidades Europeas. 
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Generates de! Estado para 1990; la disposici6n adicional J"de la Ley 
31/1990, de 27 de Diciembre, de Presupuestos Genera/es de! Estado 
para 1991; la disposici6n adicional 6" de la Ley 31/1991, de 30 de 
Diciembre, de Presupuestos Genera/es de/ Estado para 1992; la 
disposici6n adicional 8" de la Ley 39/1992, de 29 de Diciembre, de 
Presupuestos Genera/es de! Estado para 1993; la disposici6n 
adicional 17"de la Ley 21/1993,de 29 de Diciembre, de Presupuestos 
Genera/es de/ Estado para 1994; la disposici6n adicional JO" de la 
Ley 41/1994, de 30 de Diciembre, de Presupuestos Genera/es de! 
Estado para 1995; la disposici6n adicional 9"de la Ley 12/1996, de 
30 de Diciembre, de Presupuestos genera/es de/ Estado para 1997; la 
disposici6n adicional 11" de la Ley 65/1997, de 30 de Diciembre, de 
Presupuestos Genera/es de/ Estado para 1998; la disposici6n 
adicional 8" de la Ley 49/1998, de 30 de Diciembre, de Presupuestos 
Genera/es de/ Estado para 1999 y la disposici6n adiciona/ 14" de la 
Ley 5411999, de Diciembre, de Presupuesto General de/ Estado para 
2000. (Actualizado en Junia de 2000 par J Enrique de Castro-Acuna 
Aranda). 

Articu/o l" 

Los riesgos derivados de/ comercio exterior e internacional, en 
las diferentes modalidades de/ Segura de Credito a la exportaci6n, 
podran ser cubiertos par cualquier entidad de Seguros autorizada 
para operar en al ramo def Segura de Credito o en el de cauci6n. 

El Estado podra asumir la cobertura de riesgos de las 
mencionados en el apartado precedente. A estos efectos, el Ministro 
de Economia y Hacienda determinara el tipo de riesgos que podra 
cubrir el Estado. 

La "Compania Espanola de Seguros de Credito a la 
Exportaci6n, S. A. ", gestionara en nombre propio y par cuenta de/ 
Estado, con caracter exclusivo, la cobertura de los riesgos que sean 
asumidos par este. 

En las contra/as de Segura de Credito a la exportaci6n que 
gestiona par cuenta def Estado la "Compania Espanola de Seguros 
de Credito a la Exportaci6n, S. A. " devendra esta, al abonar la 
indemnizaci6n pactada en el contrato de Segura, propietaria par 
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cuenta de! Estado y en el mismo porcentaje de cobertura convenido, 
de! Credito correspondiente al vencimiento o vencimientos 
indemnizados y representante, a efectos de su gestion, de! tomador de! 
Segura en la cuota no amparada por el Segura. 136 

Dicha Compania podra suscribir convenios sabre moratorias y 
remisiones parciales de deuda, por la totalidad de/ Credito afectado · 
por dichos convenios o remisiones, aun cuando incluyan Creditos no 
vencidos. Asimismo, podra enajenar los Creditos derivados de ta/ 
cobertura para facilitar operaciones de conversion de deuda en 
inversion directa u otras facilidades. En todos los casos sera 
necesaria la ratificacion de! Ministro de Economia y Hacienda. 

Los convenios que en uso de la autorizacion que precede 
suscriba la "Compania Espanola de Seguros de Credito a la 
Exportacion, S.A. ", seran plenamente oponibles a sus asegurador, y 
vinculantes para estos ultimas por la totalidad de los Creditos en 
tales convenios, sin perjuicio de la titularidad domiciliaria de los 
asegurados sabre el porcentaje de/ Credito no asegurado, ni de/ 
derecho de estos ultimas a percibir las indemnizaciones que procedan 
en terminos de/ contrato o contratos de Segura suscritos. 

La constitucion y el funcionamiento de la Sociedad que se crea 
se ajustaran, en lo no previsto por esta Ley y por las disposiciones 
que se dicten para su ejecucion y desarrollo, a lo establecido en la 
vigente legislacion de Seguros privados y en las normas de Derecho 
privado. 

No sera aplicable a la "Compania Espanola de Seguros de 
Credito a la Exportacion, S. A. " La Ley de Entidades Estatales 
Autonomas de veintiseis de diciembre de mil novecientos cincuenta y 
ocho. 

136 Los cuatro primeros puntos de este articu/o est<in redactados conforme estab/ece la Disp. Adie. 
8" de la Ley 4/1990, de 29 de Junia. En el inciso I se disponia que "con la denominaci6n de 
Compaiiia Espaiiola de Seguros de Credito a la Exportaci6n, S.A. se constituird una sociedad 
An6nima, a la que se concede en exclusiva las modalidades de cobertura de los riesgos 
comerciales derNados de/ comercio exterior que a continuaci6n se seiialan, asi como la gesti6n 
de la cobertura de los rasgos politicos y extraordinarios que realizard por cuenta de/ Est ado". la 
e:cclusiva para la coberrura de los riesgos comerciaies desapareci6 con la disposici6n adiciona/ 
}" dt: la Ley 331/984, de 2 de Agosto, de Ordenaci6n de/ Seguro Privado, extrema ratificado por 
la Ley ./11990, de Presupuestos Genera/es def Estado para 1990 (Disp. Adie. 8"). 
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(Derogado/ 37 

Articulo 2° 

El capital fundacional de la sociedad sera de cuatrocientos 
mil/ones de pesetas. 138 La participaci6n de! Estado en el capital de 
esta sociedad sera mayoritaria, pudiendo el resto pertenecer a 
entidades aseguradoras, financieras a de Credito. 

El Estado suscribira en todo caso la parte de capital que no lo 
hubiera sido par las entidades a que se refiere el parrafo anterior. 

La sociedad podra, 139 en nombre y par cuenta propia, operar 
en cua/quier ramo de! Segura directo distinto al de vida ajustandose a 
las requisitos exigidos par la Ley 33/1984, 2 de Agosto 140

, sabre 
ordenaci6n de/ Segura Privado. 

Articulo 3° 

La "Compan[a Espanola de Seguros de Credito a la 
Exportaci6n, S. A. "Sera administrada par un Consejo compuesto por 
un Presidente y el numero de Vaca/es que estatutariamente se 
determine, que no sera inferior a seis ni superior a catorce. 

El Presidente de/ Consejo de Administraci6n sera nombrado 
par el Consejo de Ministros, a propuesta de/ Ministro de Hacienda. 

Articulo 4° 

Los recursos necesarios para el cumplimiento de su objeto 
social par la "Compania Espanola de Seguros de Credito a la 

137 Este apar/ado Jue aiiadido por la disposici6n adicional 6" de la Ley 37//998, de 28 de 
Diciembre. Vl!ase la disposici6n derogatoria /", nUm. I de la Ley 4/1990, de 29 de Junia. 

138 Aumen1ado a 1.500 mil/ones de peselas, de conformidad con lo dispueslo en el Art. 13- 1-a de 
la Ley 3011995, de 8 de Noviembre, de Ordenaci6n y Supervisi6n de las Seguros Privados. 
Ampliado en 199 y redenominado en Euros (9.200.000euros) 

139 Nuevo ptirrafo, aiiadido seglin disposici6n adicional 8"de la Ley 4/1990. de 29 de Junia. 
140 Derogada par la Ley 30//995, de 8 de Noviembre, de Ordenaci6n y Supervisi6n de las Seguros 
Privados 
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Exportaci6n, S. A. " Estaran constituidos por las primas recaudadas, 
recobros de siniestros, comisiones y rentas patrimoniales. 

Cuando los expresados recursos resultaren insuficientes para 
que la sociedad hagafrente a las obligaciones asumidas, el Gobierno, 
a propuesta de! Ministerio de Hacienda, podra autorizar la apertura 
de cuentas de Credito en el Banco de Espana "141 

Se consignaran en los Presupuestos Genera/es de/ Estado los 
Creditos necesarios para hacer frente a las desviaciones que la 
cobertura de los riesgos politicos y extraordinarios pudieran 
producir, cuando las primas recaudadas y las reservas que, en su 
caso, se constituyan resultaren insuficientes. 

Articulo 5° 

La "Compania Espanola de Seguros de Credito a la 
Exportaci6n, S. A. Podra establecer en sus p6lizas garantias 
especiales y complementarias particularmente en a la cobertura de la 
fa/ta de pago prolongada que afecte a los Creditos relativos a 
operaciones de exportaci6n otorgados por entidades bancarias o 
instituciones jinancieras. 142 

Articulo 6° (Derogado) 143 

Articulo 7° 

La "Compania Espanola de Seguros de Credito a la 
Exportaci6n, S. A. Podra suscribir contratos de aceptaci6n o cesi6n 
en reaseguro de los riesgos a los que se rejiere la presente Ley; tanto 
comerciales como _voliticos y extraordinarios, derivados Del comercio 

141 Conforme al Art. 13.2 de la Ley 1311994, de 1 de Junio, de Autonomia de/ Banco de Espana, 
"queda prohibida la autorizaci6n de descubiertos o la concesi6n de cualquier otro tipo de Credito 
por el Banco de Espafia al Estado, Comunidades Aut6nomas, Corporaciones locales o cualquiera 
de las organismos o entidades a que se refiere el articulo /04 de/ Tratado constitutivo de la 
Comunidad Europea, segUn redacci6n dada par el Tratado de la Uni6n Europea. de 7 de Febrero 
de 1992 (.) ", entre los quefiguran las empresas pUb/icas de os Estados miembros. 

142 Como se puede apreciar Ia misma Ley menciona el nombre de la aseguradora de Credito. 
143 vease disposici6n derogatoria J~ nUm .. l de la Ley 4/1990, de 29 de Junio.Espaiia. 

P<lgina 179 



internacional, en las terminos que autorice el Ministerio de Economfa 
y Hacienda. 144 

Articulo 8 y 9° 145 

DISPOSICIONES FINALES 

a) A partir de la entrada en · vigor de la 
presente Ley quedaran extinguidas las exclusivas que 
para la cobertura de las riesgos previstos en la misma 
tienen actualmente concedidas la "Compafifa Espanola 
de Seguros de Credito y Cauci6n SA. "y el Consorcio de 
Compensaci6n de Seguros. 

144 Modificado por la Disp. Die. 6" de la Ley 37 //998, de 28 de Diciembre. Espana. 

145 
En este articulo 8 se regulaba la constitud6n y atribuciones def Comite de Seguros de 

Credito a la Exportaci6n que Jue suprimido por la Ley 37//988, de 28 de Diciembre, de 

Presupuestos Genera/es def Estado para 1989 (Disp, Adie. 6" de la Ley 3///991, de Diciembre, de 

Presupuestos Genera/es def Estado para 1992, que vari6 redacci6n dejiindola en las tt?rminos 

arriba consignados. El limite mtiximo de cobertura qued6 cifrado en 450.000 mil/ones de pesetas 

para el ejercicio de /990,de conformidad con la Disposici6n Adicional 8~ numero Dos de la Ley 

4//990, de 29 de Junia, de Presupuestos Genera/es de[ Estado para 1990. Dieho limite se ha 

manrenido durante el ejereieio de /99/ (Disp. Adie. l"' de la Ley 31/1990), el de 1992 (Disp. Adie. 

6".2 de la Ley 3///99/) y el de /993 (Disp. Adie. 8° de la Ley 391/992). Para 1993 se elevo a 

530.000 mil/ones de pesetas (Disp. Adie. 17"' de la Ley 21/1993). Para 1994 se ha elevado a la 

eantidad de 580.000 millones de pesetas (Disp. Adie. Joa de la Ley 41/1994). Se entiende 

prorrogado igual limite para 1996 en base al Real Deereto Ley 12//995, de 28 de Dieiembre, 

sobre mediadas urgentes en materia presupuestaria, lributaria y finaneiera. Se mantiene para 

/997 el eitado /imite en 580.000 mil/ones de pesetas "exeluidas la modalidad P6/iza Abierta de 

Gesli6n de Exportaeiones (PAGEX) y P6/iza /00" (Disp. Adie. 9a de la Ley 12/1996). Limite 

elevado a 6/6.000 millones de pesetas para el ejercieio de 1998 (Disp. Adie. 1 la de la Ley 

65//997). Fijado en 550.000 millones de pesetas para 1999 (Disp. Adie. Ba de la Ley 49/1998). 

Limile elevado a 590.000 millones de pesetas para el ejereieio de 2000 (Disp. Adie. 14" de la Ley 

5-11/999). El arriculo 9 se derogo vease Disposici6n adicional 6~ Uno. 4, derogaroria de/ Art. 9°, 

redacci6n de 1970. Espana. 

Pllgina 180 



b) Compete al Gobierno dictar, a propuesta de/ 
Ministro de Hacienda y previo informe de/ de Comercio, 
las disposiciones que requieran la ejecuci6n y desarrollo 
de la presente Ley y se le factura para refundir en un 
solo texto las normas reguladoras de/ Segura de Credito 
a la exportaci6n. 

c) El ministerio de Hacienda · adoptara la 
medidas adecuadas para la constituci6n de la 
"Compania Espanola de Seguros de Credito a la 
Exportaci6n, S A. " Y las que se requieran para la 
gesti6n de las riesgos politicos extraordinarios 

d) La presente Ley entrara en vigor el mismo 
dia de su publicaci6n en el Boletin Oficial de! Estado, 
quedando derogadas cuantas disposiciones de igual o 
inferior se opongan a lo establecido en la mis ma 

DISPOSICIONES TRANS/TOR/AS 

I. La "Compania Espanola de Seguros de Credito a la 
Exportaci6n, S A. " Podra, previo acuerdo favorable de! Camile de 
Seguros de Credito a la Exportaci6n, lievar a cabo, en las terminos 
previstos en la legislaci6n vigente, la transferencia de las car/eras de 
es/es Segura en poder de las dos entidades que has/a hara han venido 
contratandolo. 

2. Hasta la constituci6n de la "Compania Espanola de Seguros 
de Credito a la Exportaci6n, S. A. ", I 4 el Consorcio de Compensaci6n 
de Seguros seguira ejerciendo las funciones que le encomend6 el 
Decreto-Ley 1/1970, de 22 de enero y el Decreto 2.881/1966,de JO de 
noviembre. 

3. Hasta la entrada en vigor de las normas reglamentarias a 
que se refiere la disposici6n final segunda, seguira siendo de 
aplicaci6n el Derecho 2.881/1966/1966, de JO de noviembre, en 
cuanto nose oponga a lo establecido en la presente Ley. 

DISPOSJCJON TRANSJTORIA 7° DE LA LEY 4/1990, DE 29 
DEJUNIO: 
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1. Continuara siendo aplicable a los contratos de Segura de 
Credito a la exportaci6n celebrados con anterioridad a la entrada en 
vigor de la presente fey lo preceptuado en la Disposici6n Adicional 
Sexta, Uno, 1 de la Ley 37/1988, de 28 de Diciembre, de Presupuestos 
Genera/es de/ Estado para 1989. 

2. En las contratos de Segura de Credito a la exportaci6n 
suscritos con anterioridad a la entrada en vigor de la presente Ley, 
las plusvalias, netas de minusvalias, originadas por la variaci6n en el 
tipo de cambio utilizado en el calculo de lo indemnizado, cuando el 
Credito asegurado estuviere denominado en moneda extranjera y la 
indemnizaci6n se hubiese efectuado en pesetas, y que se pongan de 
manifiesta coma consecuencia de recobros, se entenderan percibidas 
par la "Compania Espanola de Seguros de Credito a la Exportaci6n,. 
Sociedad An6nima" en beneficio de los asegurados, procediendose 
por dicha Compania a la correspondiente liquidaci6n por cada 
recobro recibido, abandonando, con caracter provisional y a cuenta 
de la liquidaci6n definitiva la plusvalia resultante, previa deducci6n 
de las minusvalias que en su caso resulten de otros convenios que 
incluyan Creditos de/ mismo asegurado. 

Tendran la consideraci6n de recobro de las cantidades 
percibidas en concepto de cuotas de amortizaci6n de principal o de 
interes establecidas en los convenios sabre moratorias y remisiones 
parciales de deuda formalizados o que se formalicen en relaci6n con 
/os contratos referidos en el parrafo anterior, o en las modificaciones 
de dichos convenios, asi como las cantidades percibidas como 
consecuencia de las gestiones efectuadas por la "Compania Espanola 
de Seguros de Credito a la Exportaci6n, Sociedad An6nima ", o bajo 
la direcci6n de esta ultima, para resolver cualquier siniestro. 

A estos efectos se entenderan par plusvalias o minusvalias las 
diferencias en mas o menos entre la cantidad resultante de la 
conversion en pesetas de los importes recobrados y la cantidad 
indemnizada en su dia por la "Compania Espanola de Seguros de 
Credito a la Exportaci6n, Sociedad An6nima ", al tipo de cambio 
establecido en la politica correspondiente, coma consecuencia de/ 
impago de/ Credito exterior otorgado par el asegurado. 
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La liquidaci6n definitiva se efectuarci con carcicter (mica para 
cada asegurado al producirse el ultimo recobro previsto en el 
convenio o convenios de refinanciaci6n, moratoria o remisi6n parcial 
de deuda en las que se encuentren incluidos sus Creditos asegurados. 

Si formu/ada la liquidaci6n definitiva el contravalor de las 
importes recobrados resultase inferior a las indemnizaciones 
percibidas par el asegurado, la "Compafiia Espanola de Seguros de 
Credito a la Exportaci6n, Sociedad An6nima ",elevara a dejinitivas 
las indemnizaciones practicadas hasta lafecha. 

DISPOSICION DEROGATORIA 1" DE LA LEY 4/1990, DE 29 
DEJUNJO. 

Uno. Se derogan las siguientes disposiciones: 

a) Los articulos 1°, 7, y 6° de la Ley 1011970, 
de 4 de Julio, par la que se modifica el regimen de/ 
Segura de Credito a la Exportaci6n. 

b) La fey 53/1980, de 20 de octubre, par la que 
se regula la participaci6n de/ Estado en el reaseguro de 
las riesgos comerciales de/ Segura de Credito a la 
Exportaci6n. 

c) La disposici6n adicional segunda de la Ley 
33/1984, de 2 de agosto, sabre Ordenaci6n de/ Segura 
Privado. 

d) El Decreto 3138/1971, de 22 de diciembre, 
par el que se regula el Segura de Credito a la 
Exportaci6n, en todas aquellas disposiciones que limitan 
o someten a alguna restricci6n a la actividad que la 
"Compafiia Espaf.ola de Seguros de Credito a la 
Exportaci6n, Sociedad An6nima ", desarrolla par cuenta 
propia, incluyendo la obligaci6n de asegurar 
simultaneamente el riesgo politico con el comercial. El 
resto de! contenido de! Decreto 3138/1971, de 22 de 
diciembre, continuara en vigor hasta que par el 
Gobierno se haga uso de la facultad prevenida en la 
disposici6n final segunda de la Ley 101 I 970, en lo que no 
se oponga a la citada Ley. 
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Dos. Asimismo quedan derogadas cuantas disposiciones de 
igual o inferior rango se opongan a lo preceptuado en la Ley 
10/1970, con las modificaciones introducidas en la misma por la 

'' 146 presente Ley. 

Como se aprecia de la redacci6n de! texto de la ley 
espafiola deja bien clara las bases de operaci6n de la Cesece, 
"Compaiiia Espanola de Seguros de Credito a la 
Exportaci6n, Sociedad An6nima ", y por ende la norma a 
seguir para operaci6n de este Seguro de Credito, ojala 
nuestros legisladores tomen en cuenta esta ley para entender 
que sin que tengamos una ley especifica, si tengamos un 
capitulo espacial para nuestro Seguro de Credito mexicano. 

5.2 Considerandos para crear un capitulo sobre el 
Seguro de Credito en la Ley. 

•!• Considerando que el Seguro de Credito a 
mediano y largo plazo desempefia una funci6n 
primordial en el comercio nacional e intemacional y 
constituye un instrumento esencial de la politica 
Comercial. 

•:• Considerando que el Seguro de Credito a la 
exportaci6n a medio y largo plazo d_esempefia una 
funci6n importante en las relaciones comerciales con 
los paises en desarrollo y fomenta, en consecuencia, su 
integraci6n en la economia mundial, lo que constituye 
uno de los objetivos de la politica de desarrollo. 

146 NUEVO TEXTO INTEGRO DE LA LEY 10/1970, DE 4 DE JULIO, por la que se 
modifica el regimen del Segura de Credito a la Exportaci6n. Espai'l.a. 2000. 
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•:• Considerando que las diferencia entre los 
sistemas de Credito de empresas y bancos privados o 
publicos, no han desarrollado un herramienta que 
permita certidumbre en el mercado nacional para su 
debida recuperaci6n y los instrumentos de garantia han 
demostrado no ser tan eficientes para lograr un 
recuperaci6n de Creditos atractiva para el otorgante de! 
Credito; el Segura de Credito intemo y a la exportaci6n 
vigentes en nuestra Pais, con una regulaci6n mas 
explicita, que perrnita su pramoci6n hara una mejor 
herramienta para su utilizaci6n. 

•:• Considerando que en los Estados de la 
Republica no se han fomentado adecuadamente las 
exportaciones para incrementar los indices de captaci6n 
por Estado y por Nacion, y se olvidan que esta puede 
ayudar a crear seguridad al exportar. 

•!• Considerando que parece adecuado que las 
norrnas que regulen a este Segura dentra de sus P61izas 
sean reglas que se basen en esta Ley. 

•:• Considerando que hoy en dia ya hay mas de 
dos compafiias de Seguras que venden y ofrecen este 
tipo de Segura, y dado que se hace indispensable crear 
medidas previstas para su buen funcionamiento y sana 
competencia para alcanzar los objetivos de la 
armonizaci6n necesaria para asegurar que la politica 
coma la de exportaci6n este basada en principios 
uniforrnes y no se distorsione la competencia entre las 
empresas de! sector. 

•:• Considerando que, para atenuar las actuales 
distorsiones sabre lo que es este Segura y dado que no 
se tiene pleno conocimiento como es su operaci6n y por 
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lo tanto se necesita su difusi6n de manera que fonne 
parte integrante de la politica Comercial com(m; 

•!• Considerando que Ia creaci6n por parte del 
gobierno ( o de organismos especializados controlados 
por estos, ejemplo Bancomext), de sistemas de garantia 
o que fomente el Segura de Credito a la ·exportaci6n 
con tipos de prima a veces insuficientes para cubrir a 
largo plazo Ios costos de explotaci6n y las perdidas de 
esos sistemas. 

•!• Considerando que la prima cobrada por Ios 
aseguradores de Credito debe estar en relaci6n con el 
riesgo asegurado. 

•!• Considerando que una armonizaci6n 
regulada de manera general, promoveria la cooperaci6n 
entre Ios aseguradores de Credito que actuan en nombre 
de! Estado (SEGUROS BANCOMEXT) o de manera 
privada (GERLING Comesec), y acrecentaria la 
cooperaci6n entre las empresas. 

•!• Considerando que tanto la armonizac10n 
como la cooperaci6n son factores importantes y 
decisivos de Ia competitividad de las exportaciones 
comunitarias a los mercados de terceros paises. 

•!• Considerando que hoy en dia Mexico 
pretende estar dentro de los llamados circulos de 
comercio internacional, gracias los tratados comerciales 
que ha finnado dentro del continente americano y . 
europeo, se requiere una regulaci6n mas fuerte a la 
altura de socios comerciales. 
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•:• Considerando que tanto el Nafta, como el 
Tratado europeo contemplan una especie de Grupo de 
coordinaci6n de las politicas de Segura de Credito, de 
las garantias y de los Creditos financieras; para el 
fomento Comercial entre piases. 

•:• Considerando que la actual legislaci6n ya no 
esta a la altura de lo que nuestra pais necesita en 
materia de segura de credito. 

Por lo anterior, se hace indispensable la Reforma y 
Adici6n a Ley sabre el Contrato de Segura, para la creaci6n 
de un capitulo especial, dentra del Titulo II, que habla de: 
contrato de Segura Contra los Dafios; para quedar como 
s1gue: 

5.3. Creacion del Capitulo Especial sobre el Seguro 
de Credito. (Proyecto Legislativo) 

A continuaci6n redacto la prapuesta y contenido del 
capitulo que considera que debe de existir. 

TITULO II 

Contrato de Segura contra los dafios 

CAPITULO "X" 

SEGURO DE CREDITO. 

ARTICULO "XI".- En el Seguro de Credito, la 
empresa aseguradora de acuerdo con esta ley y su contrato 
de Segura, contrae la obligaci6n de indemnizar al asegurado 
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el porcentaje determinado por la perdida que sufra aquel, 
coma consecuencia de la insolvencia total o parcial de sus 
clientes deudores por Creditos comerciales o de los riesgos 
previamente contratados. 

ARTICULO "X2".- Para el Segura de Credito, no son 
objeto de! mismo, los Creditos otorgados a entidades o 
dependencias gubernamentales, a administraciones o 
corporaciones de derecho publico; a personas fisicas o 
morales que no hagan de la actividad mercantil su ocupaci6n 
habitual, salvo Asociaciones y Sociedades Civiles que 
adquieran bienes para la realizaci6n de los actos previstos 
en sus Estatutos sociales. 

ARTICULO "X3 ".- El Segura cubre exclusivamente 
riesgos de naturaleza crediticia, por lo cual es ajena a los 
danos que el Asegurado sufra por el deterioro, perdida o 
destrucci6n de mercancias en trcinsito. 

ARTICULO "X4".- lnvariablemente el Asegurado 
asume una parte proporcional de sus propios riesgos, a fin 
de que se preocupe por seleccionar su clientela planear 
adecuadamente sus ventas, vigilar la evoluci6n de sus 
Creditos, y llegando el caso de fa/ta de pago, se interese en 
su recuperaci6n. 

ARTICULO "X5".- La existencia de! Segura de 
Credito, no releva al asegurado de la responsabilidad de 
cobrar oportunamente sus Creditos por las vfas expeditas. 

ARTJCULO "X6".- La falta de cobra oportuno def 
Credito Asegurado no justifica el pago de una 
indemnizaci6n, para ello se requiere que ocurra alguna de 
las eventualidades senaladas en el contrato de Segura. 
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ARTICULO "X7".- Para las efectos de este Segura, se 
podran expedir p6lizas bajo la siguiente denominaci6n: 
a)P6liza global de exportaci6n, b)P6liza especifica de 
exportaci6n, c)P6liza global interna, y d)P6liza especifica 
interna; Mismas que la compania aseguradora podra emitir 
de acuerdo con las normas que le rige la ley de la materia y 
la autoridad correspondiente. 

ARTICULO "X8".- El contrato de Segura tendra 
duraci6n de un ano, a partir de la fecha de iniciaci6n de su 
vigencia y se prorrogara tacitamente por periodos iguales al 
inicial. 

ARTICULO "X9".- Para efectos de! Segura de Credito, 
los riesgos unicos que cubrira son la insolvencia de! 
comprador y la mora prolongada ene le pago de! Credito 
asegurado. 

ARTICULO "Xi O ". - La insolvencia se conjigura, para 
los efectos de! Segura, cuando tiene lugar alguno de las 
siguientes acontecimientos: 

a.- Declaraci6njudicial de quiebra ode suspension de 
pagos. b.- Celebraci6n de un convenio para evitar la quiebra 
de! comprador, que implique prorroga al plaza original de! 
Credito o una quita o reducci6n de pasivo, siempre que en 
dicho convenio concurran las acreedores que representen 
mas de! 50% de! pasivo, y la participaci6n de! Asegurado en 
el mismo sea aprobada previamente por la Compania. c.
Acci6n judicial promovida por el Asegurado para cobrar su 
Credito, que resulte infructuosa por insujiciencia de bienes 
de! comprador. d-Cuando se compruebe, que el ejercicio de 
una acci6n legal para obtener el pago def Credito resultaria 
inutil, ya que fos gastos de cobranza a efectuarse serian 
superiores al monto cobrab/e. e.- Cua/quier otra situaci6n 
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semejante a las ya enunciadas, prevista par la legislaci6n de! 
pa[s de! comprador 

ARTICULO "XI J ".-Lamora prolongada se configura 
cuando el Credito asegurado no es pagado (6) seis meses 
despues de su vencimiento o de su prorroga, siempre que el 
Asegurado compruebe que en ese lapso inici6 las acciones 
procesales y judiciales en contra de! comprador moroso y 
sus coobligados, si las hubiere. 

ARTICULO "XJ2".- La suma asegurada, comprende el 
valor factura de la mercancfa exportada, las gastos de su 
transporte, primas de otros Seguros sabre dicha mercancfa, 
las intereses ordinarios cobrados par el Credito otorgado al 
comprador; asi coma otros gastos accesorios, cuyo importe 
figure en la factura y siempre que hayan sido notificados a la 
aseguradora para efectos de! ccilculo de las primas. 

ARTICULO "XI 3 ".- En caso de siniestro, la Compania 
Aseguradora conviene en indemnizar al Asegurado de 
acuerdo con las condiciones particulares aplicables a cada 
comprador hasta un porcentaje previamente convenido de la 
perdida neta definitiva que sufra en relaci6n con las Creditos 
otorgados. 

ARTJCULO "Xl4".- El asegurado no podrci asegurar 
en ninguna otra forma el porcentaje de riesgo no cubierto 
par la p6liza de! Segura de Credito. 

ARTJCULO "XIS".- Todas las acciones que se deriven 
de este contrato de Segura, prescribircin en dos anos, 
contados en terminos de! articulo 81 de esta fey, salvo las 
casos de excepci6n que marca el articulo 82 de! este mismo 
ordenamiento. 
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La propuesta anterior obedece a que los anteriores 15 
articulos de proyecto, son en su mayoria los estrictamente 
necesarios para regular la actividad de este tipo de Seguro. 

Pero dentro de! capitulo II romano, relativo al Seguro 
contra dafios, existen cinco capitulos: 

a) Disposiciones Generales. 
b) Seguro Contra Incendio. 
c) Seguro de Provechos esperados de ganados. 
d) Seguro de Transporte terrestre. 
e) Seguro contra la responsabilidad. 

A estos cinco capftulos se le tendria que afiadir el 
propuesto hoy, en el orden en que el legislador considere mas 
apropiado. 

Un ejemplo podria ser el siguiente: 

a) Disposiciones Generales. 
b) Seguro Contra Incendio. 
c) Seguro de Provechos esperados y de ganados. 
d) Seguro de Transporte terrestre. 
e) Seguro contra la responsabilidad. 
j) Seguro de Credito. 

Sin embargo, se deja en manos de! legislador, la 
apropiada manera de reformar y adicionar los 15 articulos y 
capitulo propuestos. 

Por lo antes expuesto, nuestra propuesta esta dirigida a 
satisfacer los vacios que ha generado el no tener hoy en dia 
esta regulaci6n. 
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5.4. Ventajas Significativas al tener una regulaci6n 
sobre el Seguro de Credito. 

Como es bien sabido por los juristas, las lagunas de ley, 
solo traen consigo conflictos que en ocasiones es dificil 
resolver con tesis jurisprudenciales, y que luego al no existir 
regulaci6n sobre tema legal en particular, no es posible 
resolver los conflictos que se pudieran dar en el ambito 
Juridico en Mexico. 

Nuestra tesis presenta la propuesta de llevar a reforma y 
adici6n el tema de hoy, el Segura de Credito, pero que 
desafortunadamente, no es tan conocido por no haber tenido 
una difusi6n como la que se merece, siendo un instrumento 
que para el comercio es hoy muy necesario para que se pueda 
vender un producto a escala nacional o intemacional; ya que 
por medi6 de! Credito, que hoy en dia es indispensable 
utilizarlo como media de venta debido a lo necesario e 
indispensable de! financiamiento o tan solo para obtener una 
ganancia a no comprar de contado. 

Si obtenemos regular el Segura de Credito, lograremos 
con su adici6n a ley sobre el contrato de Segura, un paso muy 
importante para obtener de principio el marco legal que 
necesita cualquier figura legal, y mas si otros tipos de 
Seguros tienen su regulaci6n, porque no la tiene un Segura 
de! tipo de dafios como es la de! Segura de Credito. Aunado 
al hecho de que si en otros paises tienen regulado este 
Segura, porque nosotros no lo tenemos. 

Si realmente queremos ser un pals de vanguardia 
debemos estar a la altura de nuestros tratados de comercio 
con los paises de! primer mundo; un caso es recientemente 
Europa, con el nuevo tratado, y como ya vimos en este 
capitulo Europa tiene sil propia legislaci6n sabre este Segura 
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y no se diga Espana como tambien lo vimos aqui, hagamos 
bien la tarea sefiores legisladores y aportemos este gran paso 
para regular al Seguro de Credito. 

Otro factor de relevancia es que, al tener una regulaci6n 
especial sobre el particular, se convierte este Seguro en una 
herramienta de mayor impacto para el comercio exterior, 
como mas adelante en el capitulo sexto y ultimo, lo veremos. 

Por lo que sugiero, que salvo la mejor opinion de! lector 
nos remontemos a pensar antes que no existian tantos 
ordenamientos legates, existian mayores conflictos por no 
tener la soluci6n regulada en ley. 

Hoy en dia en el afio dos mil uno, tenemos la gran 
oportunidad de buscar regular las figuras y los actos juridicos 
para un mejor entendimiento entre particulares y sociedad. 
Por eso hagamos de! Seguro de Credito la herramienta de 
compraventa, necesaria e indispensable para lograr mejor el 
comercio nacional y exterior. 
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Capitulo Sexto.-

El Seguro de Credito como Herramienta para el fomento a la 
Exportacion en Mexico. 

SUMAR10: 

6.0. El Seguro de Credito como Herramienta para el fomento a la 

Exportaci6n en Mexico. 6.1. EL Comercio Exterior y La Exportaci6n. 

6.2. El Seguro de Credito en la Exportaci6n. 6.3. Evoluci6n de! 

Seguro de Credito en el Mundo. 6.4. lPor que un Seguro de Credito? 

6.5. El Seguro de Credito, Herramienta de! Exportador. 6.6. Funci6n 

del Seguro de Credito para la Exportaci6n. 6.7. El Seguro de Credito 

frente a otros Instrumentos de protecci6n. 6.7.1. Seguro de Credito. 

6.7. I. I. Definici6n. 6. 7.1.2. Principales Caracteristicas. 6.7.1.3. 

Requisitos para su establecimiento y validez. 6.7.1.4. Costos. 6.7.1.5. 

Ventajas. 6.7.1.6. Desventajas. 6.7.2. Carta de Credito. 6.7.2.1. 

Definici6n. 6.7.2.2. Principales caracteristicas. 6.7.2.3. Requisitos 

para su establecimiento y validez. 6.7.2.4. Costos. 6.7.2.5. Ventajas. 

6.7.2.6. Desventajas. 6.7.3. Financiamiento al.Importador. 6.7.3.1. 

Definici6n. 6.7.3.2. Principales caracteristicas. 6.7.3.3. Ventajas. 

6.7.3.4. Desventajas. 6.7.4. Stand By. 6.7.4.1. Definici6n. 6.7.4.2. 

Principales Caracteristicas. 6. 7.4.3. Requisitos para su establecimiento 

y Validez. 6.7.4.4. Costos. 6.7.5. Aval Bancario. 6.7.5.1. Definici6n. 

6.7.5.2. Principales Caracteristicas. 6.7.6. Ventajas Reales de! Seguro 

de Credito. 6.7.7. Perspectivas Para la Exportaci6n en el 2001. 6.7.7.1. 

Apoyo y Financiamiento para Exportadores Mexicanos. 6.7.7.2. 

Perspectiva para la exportaci6n, desde el marco gubemamental. 
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6.0. El Seguro de Credito como Herramienta para el 
fomento a la Exportacion en Mexico. 

6.1. EL Comercio Exterior y La Exportacion. 

Dentro del marco generico de las economias modemas, 
se encuentra como un factor destacado, el comercio exterior. 

Por eso los gobiemos, el sector privado y en general las 
fuerzas que manejan la economia de las naciones, estan 
captando la trascendencia que implica el comercio 
internacional y han manifestado su profundo interes y 
desarrollan mecanismos de apoyo, para auspiciar, fomentar y 
hacer crecer las exportaciones. 

El comercio exterior es un tema de actualidad, pero a 
diferencia de otras modas, esta tiene una profunda raz6n de 
ser a ta! grado que podriamos tomar un nuevo slogan 
"exportar o seguir igual". 

Una sana politica de desarrollo a largo plazo, requiere 
estar cimentada en una s6lida estabilidad de ingresos de 
divisas, cosa que ni el turismo ni la inversion extranjera 
puede garantizar tan adecuadamente como las exportaciones 
en su conjunto, ya que los deterrninantes de! volumen de 
aquellos, no son tan diversificados como los elementos que 
actuan sobre los mercados y condiciones de producci6n de 
las numerosas mercancias que integran las exportaciones. 

Ademas de una mayor estabilidad de ingresos, las 
exportaciones contribuyen de una manera directa a la 
diversificaci6n industrial, ya que el desarrollo de unas 
industrias estimula la creaci6n de otras e influye, con mayor 
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amplitud, a resolver el problema ocupacional. El acceso a 
mercados exteriores permite una mayor eficacia de las 
empresas que requieren operar con grandes volumenes, a fin 
de utilizar la tecnologia moderna y la asistencia de expertos 
altamente calificados. 

Hay empresas que trabajan por lo general, muy por 
debajo de su capacidad instalada, por lo que podrian 
incrementar su producci6n, fijar una politica orientada hacia 
las ventas al exterior, alentar al abatimiento de costos 
excesivos y contribuir a una mayor asignaci6n de recursos. 

Por otra parte, la funci6n econ6mica de los paises es 
cada vez mas acentuada, estamos viviendo una epoca de 
formaci6n de zonas de libre comercio, ahi tienen el reciente 
acuerdo con la Comunidad Europea, mercados comunes, 
convenios de pagos y otras formas de reducir barreras y 
fomentar el intercambio comercial, lo cual coloca a los 
empresarios delante de una nueva dimension de sus 
problemas de producci6n y distribuci6n y cuya unica 
soluci6n en muchos casos, es una mayor apertura hacia los 
mercados exteriores. 

El prestigio que las exportaciones dan a las empresas 
que lo practican es extraordinariamente productivo, asi como 
el industrial utiliza las palabras: "productos de exportaci6n", 
todo ello supone que al fomentar la venta, existe tambien un 
prestigio internacional para la empresa, la exportaci6n tiene 
un efecto de multiplicar sus ingresos por las exportaciones, 
pero lo dificil es alcanzar el primer mercado. 

Se dice que los exportadores son la elite dentro de la 
clase empresarial, esto es asi porque la venta al exterior 
ofrece todas las ventajas que hemos mencionado, es una tarea 
compleja y dificil en la que el exportar, en relaci6n con otros 
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empresarios se enfrenta a dificultades mucho mayores, ya 
que debe hacer competitivas sus productos en un mercado en 
el que rigen los precios mas bajos y calidades mas altas y en 
el que el constante desafi6. 

La exportaci6n necesita una labor prevta de 
informaci6n, asesoramiento, propaganda, relaciones y 
creaci6n de una imagen intemacional, la cual no se logra a 
traves de una acci6n esporadica, sino de una labor reiterada 
es esto que el industrial que desea exportar sobre todo cuando 
se trata de productos manufacturados, debe estar dispuesto, 
en la mayoria de los casos vender a Credito - aqui empieza 
nuestra propuesta de tesis- al poner en su manos el presente, 
nos anima el deseo de que redunde en beneficio pleno de los 
entes rectores y participes de la actividad econ6mica de un 
pais. 

A continuaci6n un breve exponencial para justificar la 
necesidad de la creaci6n de un capitulo especial del Seguro 
de Credito, en la ley mexicana y que fomente la exportaci6n 
de los productos mexicanos, para que las empresas 
produzcan mas y beneficien al Pais. 

6.2. El Seguro de Credito en la Exportacion. 

Los Creditos de exportaci6n implican riesgos mucho 
mas graves que los creditos que los productores conceden a 
sus clientes del mercado intemo, debido al menor 
conocimiento de la empresa compradora, al hecho de que la 
obtenci6n de informaci6n comercial sabre el deudor que 
permita evaluarlo coma sujeto de legislaci6n del pais del 
importador, dificulta el control de sus operaciones y 
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llegando, el caso de falta de pago, hace mas costoso los 
tramites legales para una eventual recuperaci6n de! Credito. 

Estas dificultades son especialmente graves para los 
vendedores que hay en paises que apenas se inician en los 
mercados exteriores, ya que tienen que enfrentarse a la 
competencia de proveedores europeos, norteamericanos, 
japoneses y asiaticos que suelen conocer sus mercados de 
exportaci6n desde hace muchos afios y estan en condiciones 
de determinar el volumen de Credito que pueden ofrecer a 
cada comprador sin correr riesgos excesivos. 

Para superar las desventajas antes mencionadas, se ha 
desarrollado "el Seguro de Credito" de exportaci6n, como un 
instrumento de asistencia tecnica y de cooperaci6n en el 
comercio internacional; "para operar el seguro de credito 
general de facil accesibilidad y de cos to viable, Comesec ha 
disenado un mecanismo de mutualizaci6n de riesgos ... , "147 el 
cual alienta el desarrollo de las ventas al exterior al crear un 
clima de seguridad para los exportadores, asegurandoles el 
buen fin de sus operaciones, facilitandoles la utilizaci6n de 
instrumentos modernos de comercializaci6n y permitiendoles 
una mayor libertad en sus politicas de ventas. Paises como 
Espafia, Francia, Alemania y Estados Unidos de America, 
son lideres en este tipo de Seguro de Credito a la 
Exportaci6n, de hecho existen companias que solo venden 
este Seguro de Credito a la exportaci6n, por ejemplo en 
Espana es al Compania Espanola de Seguros de Credito a la 
Exportaci6n, tan bien Hamada Cesce. 

Ademas Este Seguro de Credito a la Exportaci6n 
complementa y perfecciona las nuevas modalidades de 

IH CompaiHa Mexicana de Seguros de Credito, S.A., "Programa Masivo de Seguros de Credito", 
Documento intemo que present6 al seguro de Credito Bancomext para el capital de pre
exportaci6n, bases y funcionamiento, .Mexico, Abril 1992, p.3 
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financiamiento de los Creditos de exportaci6n, con un 
regimen de pratecci6n contra los riesgos inherentes a dichas 
transacciones lo cual permite a los exportadores la 
ampliaci6n de sus operaciones, con una afectaci6n minima de 
su posici6n financiera por el hecho de asumir riesgos 
excesivos, gracias a la garantia indemnizatoria en caso de 
perdida. 

Como un coralario a lo anterior, el Segura de Credito 
estimula una mayor canalizaci6n de recursos hacia las 
exportaciones, al hacer mas atractivo para las instituciones de 
Credito el participar en estas operaciones es innegable que 
tanto el costo como la disponibilidad de! financiamiento de 
exportaci6n, depende en buena medida de que exista una 
cobertura adecuada para los riegos inherentes a dichos 
Creditos. 

Por esto, el Segura de Credito se ha convertido en un 
elemento practicamente indispensable en cualquier sistema 
desarrallado; sobre todo para el financiamiento de 
exportaciones en el mundo modemo todos los paises 
industriales y la mayoria de los que se encuentran en proceso 
de industrializaci6n, cuentan con este mecanismo, el cual, 
segun algunos expertos, ha vendido a proporcionar el mayor 
incentivo al comercio intemacional, desde la introducci6n de 
la letra de cambio. 

Por otra parte, la creciente competencia intemacional 
entre los exportadores de los diferentes paises, hace suponer 
que las facilidades para el pago de las mercancias, seran cada 
vez un factor mas determinante sobre las ventajes al exterior. 
Esto a su vez, nos permite prever que los Creditos de 
exportaci6n tienden a ser cada vez mas y nos permite prever 
que los Creditos de exportaci6n tienden a ser cada vez mas 
largos, lo cual 16gicamente implica riesgos mayores, por lo 
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que los problemas relacionados con la disponibilidad y el 
costo de los recursos utilizables en su financiamiento, ser:in 
tambien mas grandes y cada vez lo que implica es que el 
Seguro de Credito tendr:i en el futuro en papel mas amplio y 
necesario que desempefiar en el comercio intemacional. 

En esta ocasi6n, nos ha tocado el tumo de hablar de uno 
de los muchos instrumentos necesarios (Seguro de Credito) 
para el comercio exterior. Sin embargo esta actividad tan 
compleja, requiere de la operaci6n eficiente de muchos otros 
factores de la misma manera que para alcanzar un verdadero 
desarrollo industrial se requiere contar con una adecuada 
infraestructura, para incrementar nuestro comercio exterior es 
necesario resolver una serie de problemas b:isicos en el 
:imbito de producci6n, metodos de embalaje, sistema de 
transporte portuarios, de comercializaci6n, y de regulaci6n en 
la ley, -tema hoy de nuestra Tesis Doctoral- etcetera. Sin 
embargo, entre todos ellos el mas importante es el factor 
humano. 

El :imbito de! Seguro de Credito de exportaci6n es muy 
vasto y sus limites crecen paralelamente al desarrollo de las 
din:imicas de actividades de! comercio intemacional, 
originando la necesidad de crear nuevas formas de cobertura 
y de perfecci6n de las ya existentes. 

Considerando que la exportaci6n tiene para muchos 
paises una importancia vital, y que en todos los campos se 
realizan esfuerzos para impulsar la concurrencia hacia los 
mercados exteriores, el Seguro de Credito tiene a su cargo un 
destacado papel en ta! esfuerzo y por tanto, es imperioso que 
avance con mayor celeridad en aquellos paises en que sus 
operaciones es incipiente y en otros donde su actividad es 
nula; de ahi que se requiem regular mas en forma este tipo de 
Seguro en nuestro bello Mexico. 
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La intima relaci6n insoslayable que guardan el 
comercio, la industria, los apoyos oficiales, la banca privada 
y el Seguro de Credito, encuentra un marco sencillo, en la 
exposici6n y soluci6n de los posibles problemas. 

6.3. Evolucion del Seguro de Credito en el Mundo. 

Para reiterar la importancia de! proyecto y la magnitud 
de! mismo, puede ser util revisar de nuevo someramente los 
origenes y su evoluci6n, al regresar al capitulo segundo y 
tercero de esta investigaci6n q ue habla de este tipo de 
Seguro. 

Solo recordare que unas de las primeras instituciones 
con esta especialidad que operan hoy con exito son "The 
Federal Insurance Co. Ltd" de Suiza y la "American Credit 
Indemnity company" de los Estados Unidos fundadas 
respectivamente en 1881 y 1893. y esta ultima hoy asociada 
con el grupo Frances "Euler". 

AI concluir la primera guerra mundial, el comercio 
exterior se v10 seriamente afectado por las fuertes 
convulsiones que sufrieron los mercados internacionales a 
consecuencia de la conflagraci6n originando la necesidad de 
utilizar el Seguro de Credito para proteger el buen fin de las 
exportaciones. 

A partir de entonces, se hizo comun en todos los paises 
avanzados y algunos en proceso de desarrollo, la practica del 
Seguro de Credito tanto domestico como de exportaci6n, al 
grado que en la actualidad funciona en casi cincuenta 
naciones en America latina practican esta actividad, como 
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Costa Rica, Venezuela, Peru, Colombia, Chile Argentina y 
por su puesto Mexico. 

La mayoria de las compaiiias aseguradoras que operan 
el Seguro de Credito lo hacen simultaneamente con el Seguro 
interno y el de exportaci6n, como el caso de la "Swedish 
Credit Insurance Co. Ltd." De Suecia (1928); "Kredit Atlas", 
de Noruega (1915); "The Insurance Corporation of Ireland" 
de Irlanda (1953); entre otras mas. 

El Seguro de Credito fue creado para cubrir operaciones 
domesticas, aunque algunas compaiiias iniciaron, otorgando 
Id . d , I . 14s e e exportac10nes y espues pasaron a mtemo. 

6.4. i,Por que un Seguro de Credito? 

En la creciente competencia que existente en el 
comercio tanto a escala nacional como intemacional, ha 
llevado a todos aquellos que de manera directa o indirecta 
que intervienen en el mismo a desarrollar formulas dinamicas 
para poder lograr mayor penetraci6n en los mercados a los 
que concurre, prueba de ello es el otorgamiento de! Credito, 
el cual hoy en dfa es uno de los instrumentos preponderantes 
en las operaciones de compra -venta. Yo mismo pude 
constatar esto, cuando trabaje en Comesec, al ser 
Investigador de Credito, que el otorgamiento es la base para 
que un cliente pueda se sujeto de! beneficio de pagar a 
Credito y adquirir mercancia para comercializar. Pero en 
realidad depende de un estudio de Credito que normalmente 
no hacen las empresas que otorgan el Credito, en este estudio 
se contempla en grado de apalancamiento de la empresa que 

148 Compafiia Mexicana de Seguros de Credito, S.A. £studio de los Antecedentes, Desarrollo y 
Proposiciones del Segura de Credito. Documento lntemo. Mexico. D.F. 1984. 
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solicita el Credito y su capacidad de pago, lo anterior con el 
analisis de sus estados de resultados o contables para 
determinar hasta cuanto puede se sujeto de limite de Credito. 

Con base a lo mencionado, podemos tener 3 principales 
basicos para que se pueda dar la existencia de un Seguro de 
Credito. 

I. Existe un riesgo que viene a ser la posibilidad de 
que surja un impago de! Credito concedido, por 
causas imputables al comprador. 

2. Existe una mutualidad, es decir una agrupaci6n de 
vendedores de compafiias que estan sujetos a 
riesgos como la de falta de pago. 

3. Existe la posibilidad de trasladar la 
responsabilidad de la perdida a un tercero, 
(compafiia de Seguros). 

6.5. El Seguro de Credito, Herramienta del 
Exportador. 

Me parece importante destacar ante el lector, la 
importancia que ha adquirido el Seguro de Credito para el 
exportador desde que "Fomex" el Fondo Mexicano para las 
Exportaciones que el Banco Nacional de Comercio Exterior, 
S.N.C. controlaba, ya que en los ultimos afios, ha sido un 
requisito para las exportaciones contar con una garantia como 
el Seguro de Credito, para lo cual es necesario referirnos a la 
situaci6n actual del comercio internacional, el cual se 
caracteriza por una disminuci6n en el aumento relativo de los 
movimientos de capital, que ve acentuada por su coincidencia 
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con una mayor demanda de financiamiento para el desarrollo 
y por las presiones de balanza de pagos que la mayoria de 
paises esta sufriendo. 

Por otro !ado los notables adelantos tecnol6gicos que 
estamos viviendo y el crecimiento cada vez mayor de las 
economias, han traido como consecuencia increibles 
aumentos en la producci6n de las fronteras. La combinaci6n 
de todos esos factores, produce un mercado en el que los 
compradores estan en mejor posici6n de fijar condiciones.

149 

Parece que hoy mas que nunca es cierto el dicho de que 
no hay comercio sin Credito facil, sin embargo tambien es 
cierto que no hay Credito sin riesgo por lo que se hace 
necesaria la existencia de un sistema que pueda brindar 
protecci6n a los industriales contra las perdidas a que estan 
expuestos por la eventual falta de recuperaci6n de sus 
Creditos. Por esto y mucho mas el Seguro de Credito es la 
herramienta perfecta para el Exportador Mexicano. 

6.6. Funci6n del Seguro de Credito para la 
Exportaci6n. 

El Seguro de Credito es sin duda alguna un instrumento 
muy util para estimular las transacciones comerciales y por 
ello esta presente en todos los paises de economias avanzadas 
sin excepci6n -como ya lo hemos mencionado en lineas 
anteriores- y en muchos otros de menor magnitud, donde la 
funci6n que cumple resulta no menos trascendente. 

IH Adcm.is la aguda competencia entre proveedores provoca el surgimiento de nuevas y mas 
audaccs modalidades de comercializaci6n, las cuales requieren de la concesi6n de CrCditos, cada 
vcz nuis amplios para los compradores. 
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A continuaci6n se citan algunas de sus principales 
finalidades: preservar la vida de las empresas o cuando 
menos la cantidad de sus negocios, al reponer las perdidas 
financieras sufridas por el asegurado cuando ocurre alg(m 
siniestro en su perjuicio. 

La protecci6n de! Seguro inspira confianza al industrial 
induciendolo a liberalizar sus politicas de Credito, dentro de 
los limites que la propia aseguradora esta dispuesta a aceptar, 
lo cual incide en el aumento de las ventas sin exposici6n a 
riesgos desmedidos. 

En raz6n de que la efectividad de! Seguro depende de! 
exacto cumplimiento de los terminos de cobertura el 
asegurado se ve obligado a depurar sus procedimientos 
comerciales, administrativos y contables, erradicando 
practicas y costumbres inconvenientes, que a menudo pasan 
inadvertidos y suelen ser causa de quebrantos econ6micos. 

La existencia de! Seguro aumenta considerablemente la 
liquidez de la cartera de industrial, con lo que puede obtener 
mayores financiamientos bancarios. 

Asimismo la p6liza de Seguro de Credito constituye 
una eficaz garantia colateral para la banca, que en esta forma 
derrama mayores recursos a las actividades mercantiles, sin 
asumir responsabilidad excesivas. 

La aguda competencia entre proveedores relaja las 
disciplinas mercantiles y provoca demoras injustificadas en el 
pago de Creditos; el Seguro favorece las cobranzas al 
condicionar el pago de cualquier indemnizaci6n al previo y 
oportuno, inicio de acciones judiciales en contra de! deudor 
moroso. 
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Asimismo el Seguro de Credito es un agente preventivo 
de fraudes colectivos como los que suelen ocurrir en 
perjuicio de numerosos industriales, en virtud de que 
mantiene un control de Creditos multiples (acumulaci6n de 
riegos) similar al que funciona en el sistema bancario. 

Al cabo de varios afios la aseguradora de Credito llega a 
convertirse en una gran central de informaci6n comercial y 
bancaria de la que puede valerse los asegurados, la banca y la 
compafiia misma, para normar sus Creditos crediticios y 
evitar relaciones con sujetos insolventes moral y 
econ6micamente similar al ahora Bur6 de Credito. 

Hoy en dia para la cobranza la documentaci6n normal 
que se utiliza para la recuperaci6n contra el Importador
Deudor, y que es menester que este en manos de! abogado 
de! caso, con toda la oportunidad, a efecto de no entorpecer 
las gestiones, es la siguiente: 

Pedidos, facturas, contratos, letras de cambio o pagares, 
y poderes; respecto de los primeros tres elementos, no hay 
duda, pues se trata de documentos ya existentes. 

Con relaci6n a los pagares o a las letras de cambio, es 
requisito que se endosen en procuraci6n, a favor de! abogado 
corresponsal. 

Por lo que toca a los poderes, se requiere que se 
otorguen siguiendo las pautas que marca la ley de! pais de! 
importador. 

Por lo tanto, el seguro de credito, es un mecanismo 
disefiado para cubrir una eventualidad que es la falta de pago 
de Jos creditos que conceden los exportadores. 
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El Seguro tiene como funci6n principal, apoyar el 
crecimiento de las empresas en su base dinamica que es 
preservar su recuperaci6n de cartera y el aumento en los 
volumenes de ventas. 

El servicio que ofrece la aseguradora, es un engranaje 
de la gran maquinaria de exportaci6n y por ende requiere de 
los demas elementos que conforman esa maquinaria, para 
lograr su desarrollo cabal como instrumento de apoyo 
tangible. 

6.7. El Seguro de Credito frente a otros 
lnstrumentos de proteccion. 

Para poder establecer una adecuada comparaci6n de los 
instrumentos que garantizan el pago de Creditos otorgados a 
compradores extranjeros, en este apartado enmarcaremos 
brevemente dichos instrumentos a fin de establecer las 
diferencias relativas al ser comparadas con el Seguro de 
Credito. 

Por lo tanto, nos entraremos a un analisis profundo de 
las diferentes caracteristicas de dichos medios de pago 
usuales en el comercio internacional. 

6.7.1. Seguro de Credito.-

Solo con el prop6sito de tener en consideraci6n el tema 
en lo general, y aun cuando este ya ha sido por demas 
estudiado,, analicemos solo los siguientes puntos : 
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6. 7 .1.1. Definicion.-

En un servicio destinado a proteger a los exportadores 
contra la falta pago de los Creditos que conceden a sus 
compradores, mediante una indemnizaci6n en caso de 
perdida por este concepto. 

6.7.1.2. Principales Caracteristicas.-

•:• Requiere globalidad de riesgos por parte de! 
asegurado. 

•:• Existe participaci6n de! asegurado en el 
nesgo. 

•:• Cubre (micamente riesgo comercial 
•:• Es una garantia sujeta a una contingencia 
•:• Para ser efectiva requiere en su momento 

que el asegurado realice ciertos tramites juridicos 
administrativos. 

•:• No esta sujeta a requisitos previos a cada 
embarque y permite coberturas revolventes. 

•:• Requiere de un control administrativo 
•:• Implica la utilizaci6n de Iineas crediticias de! 

exportador. 

6.7.1.3. Requisitos para su establecimiento y 
validez.-

•:• Se debe contratar la cobertura mediante una 
p6liza abierta que puede incluir diversos riesgos 
( compradores ). 
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•!• Es necesariamente analizar a cada cliente y 
la aseguradora se reserva el derecho de rechazar alg(m 
riesgo en particular. 

•!• Requiere de la contribuci6n en los gastos de 
investigaci6n crediticia de cada comprador. 

•!• Se debe reportar mensualmente cada 
embarque, cada prorroga y cada Credito vencido. 

•!• El pago de la prima debera hacerse en forma 
regular, si existen embarques. 

•!• Antes de obtenci6n la indemnizaci6n el 
asegurado debera cumplir ciertos requisitos legales y 
administrativos. 

•!• Se hara efectiva la cobertura en un plazo 
determinado, dependiendo de! riesgo a configurar. 

6.7.1.4. Costos.-

•!• Participaci6n en los gastos de investigaci6n 
crediticia de cada cliente. 

•!• Cobro de una prima por los embarques 
realizados. 

6.7.1.5. Ventajas.-

•!• Se podra adquirir mercancias, sin utilizar 
capital de trabajo al recibir el financiamiento de una 
linea de Credito 

•!• Puede colocar al exportador en mejores 
condiciones de competencia en el ambito intemacional, 
al tener posibilidad de permitir plazos de pagos 
may ores. 
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•:• Pennite al importador canalizar su 
financiamiento a otros activos mas productos. 

•:• Otorgar al exportador la posibilidad de 
investigar a sus clientes en fonna indirecta, evitado asi, 
una posible fricci6n con ellos, al descargar la 
evaluaci6n en sus riesgo, en la compafiia aseguradora. 

•:• Le ofrece asesoria legal para sus recobros y 
tramites en el extranjero. 

•:• Pennite diferir el pago de la prima por los 
embarques realizados cuando la compafiia aseguradora 
este corriendo con el riesgo desde el embarque de la 
mercancia. 

•:• No satura las Iineas crediticias de! 
importador en su propio pais. 

6.7.1.6. Desventajas.-

I . No ampara el pago de la totalidad del riesgo 
existe (sujeta al porcentaje de cobertura que establezca 
la aseguradora) 

2. Requiere cierto tiempo para la autorizaci6n 
de los compradores. 

3. La aseguradora se reserva el derecho de 
rechazar y/o aceptar cualquier cobertura cuando Io 
juzgue conveniente. 

6.7.2. Carta de Credito. 

En terminos muy generales es la que previene a uno que 
entregue a otro dinero por cuenta de! que la escribe. 150 EI 

150 Oiccionario Enciclopedico Basico, Ed. Plaza & Janes, S.A. Espai\a 1974. 
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C6digo de Comercio tiene una secci6n relativa a las cartas de 
Credito, y es precisamente en la Ley General de Titulos y 
Operaciones de Credito, que dice en su articulo 311 asi: "Las 
cartas de Credito deberan expedirse a favor de persona 
determinada y no seran negociables; expresaran una 
cantidad fija o varias cantidades determinadas, pero 
comprendidas en un maximo cuyo limite se senalara 
precisamente. "151 

Por lo anterior el connotado maestro Rafael de Pina 
Vara, en su obra Derecho Mercantil mexicano expresa: "Las 
cartas de Credito no son titulos de Credito: No son 
negociables, no se aceptan ni son protestables, ni confieren a 
sus tenedores derecho alguno contra las personas a quienes 

d . . 'd ,,/52 van 1ng1 as. 

Por lo dicho por el maestro De Pina Vara, nos queda 
claro que no es endosable la carta de Credito, ya que no es 
Titulo de Credito porque no se contempla en la definici6n de! 
articulo 5 de la Ley General de Titulos y operaciones de 
Credito. 

Ademas, para el jurisconsulto Mario Bauche 
GarciaDiego, la carta de Credito es " ... muy utilizada por los 
hombres de negocios, ya que elimina el inconveniente de 
tener que llevar dinero durante los viajes y supone un pago 
inmediato en efectivo que tampoco podria conseguirse con 
los cheques ordinarios, aunque si, con los cheques de 

. . 11153 vw1ero. 

isi Ley General de Tltulos y Operaciones de Credito, en el C6digo de Comercio, Edit. Sista, S.A. 
de c.v. Mexico D.F. 1998. pp. 145 
1 ~~ OE PINA VARA, Rafael. "Derecho Mercantil Mexicano". Ed. Pom'la, Mexico, 1958. p. 236 
1~3 BAUCHE GARCIADIEGO, Mario, "Operaciones Bancarias". Ed. Panila, Mexico, 1981, 
p.292. 
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Tai y como dice el autor anterior, la carta de Credito 
por eso se considera una operaci6n netamente bancaria 
aunque en los casos en que el beneficiario ha dejado su 
importe en poder de! dador, o es acreedor de! mismo por el 
importe de la carta, se convierte en una figura de mediaci6n 
en el pago. 

En la banca comercial y financiera lo que hoy se llama 
banca multiple es la responsable de la emisi6n de estas cartas 
de Credito, ta! y como dice el ilustre ex director de la facultad 
de derecho de la UNAM, el Dr. Acosta Romero en su obra 
Derecho Bancario: "Con base en Creditos concedidos, 
asumir obligaciones por cuenta de terceros a traves def 
otorgamiento de aceptaciones, endosos o aval de titulos de 
Credito, asi como la expedici6n de cartas de Credito. "154 

Por eso es bueno saber que la carta de Credito no es un 
titulo valor, pues la ley sefiala que no son negociables, ta! y 
como ya lo vimos en el articulo 311 antes descrito. 

6.7.2.1. Definici6n.-

Es un documento por cuyo medio la persona que la 
expide suplica a otra que la entregue a una tercera, una 
cantidad fija o varias cantidades indeterminadas, 
comprendidas en un maximo cuyo limite se debe sefialar. 155 

Es el compromiso que adquiere una instituci6n 
Financiera (banco emisor) por cuenta de una firma solicitante 
(importador o comprador), por conducto de otra instituci6n 

154 ACOSTA ROMERO, Miguel, "Derecho Bancario", Ed. PoITUa, Mexico, 1986. p. 448. 
155 lnstituto de lnvestigaciones Juridicas de la UNAM, "Diccionario Juridico Mexicano", Ed. 
Pornia, Mexico, 1993. T. I, p.421 
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bancaria (banco notificador) de pagar determinada suma o 
aceptar letras a favor de! exportador contra la presentaci6n 
determinada de documentos y el cumplimiento de las 
condiciones estipuladas en la carta de Credito. 

Para el banco mexicano BBV A-Bancomer, Existen dos 
principales tipos de cartas de credito en Mexico: 

"A) CONFIRMADA.- Es aquella en que el banca, se 
adhiere salidariamente al compromiso que adquiere el banca 
emisar ante el expartadar, par lo que se realizara el pago a 
se aceptara la letra de cambio cuanda no sean presentados 
las documentos en arden para negaciaci6n. 

B).- NOTIFICADA.- Es aquella en que el banca no 
adquiere ningun campromiso de paga ante el exportadar; 
dado que su obligaci6n se restringe imicamente a darla a 

l b ,r, , , ,, 156 conacer a ene1 1ciarw. 

Por eso se dice, que la carta de Credito "es el 
instrumenta de paga que mas se utiliza en las transacciones 
camerciales internacianales, pera es de las mas castosas, ya 
que intervienen varios factores que hacen que en muchas de 
las veces sean camplicadas y dificiles de cumplir. "157 

6. 7 .2.2. Principales caracteristicas.-

• No requiere de globalidad alguna y se 
establecen por cada operaci6n. 

• Puede aceptar embarques parciales. 

156 BBVA-BANCOMER, S.A., "Gula practica para la negociaci6n de cartas de credito para la 
exportaci6n", Documento interno de difusi6n del banco. p. 3 
157 GONZALEZ OLVERA, Martin, ''.La Altemativa de Asegurar las Cuentas por Cabrar 
lntemacionales". Tesis, Colegio Anglo Mexicano de Coyoacan, Mexico 1995. p. 72 
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• Es estricta en el cumplimiento de las 
condiciones establecidas en ellas caso contrario, no 
hacerse efectiva. 

• No existe participaci6n en el riesgo por parte 
de! exportador. 

• Es una garantia no sujeta a la contingencia 
de falta de pago de! importador debido · a que una 
instituci6n financiera, asume la responsabilidad de! 
m1smo. 

• Para ser efectiva reqmere tramites 
administrativos. 

• Implica la utilizaci6n de lineas crediticias de! 
importador. 

• No es posible utilizarla con dos o mas 
bancos. 
6.7.2.3. Requisitos para su establecimiento y validez 

• Que exista de por medio la realizaci6n de una 
operaci6n de compra-venta 

• Que el importador cuente con disponibilidad de 
lineas de Credito. 

• Que exista la intervenci6n de un banco emisor y 
un banco intermediario o confirmante 

• Las condiciones que debera reunir la operaci6n de 
compra-venta par que la instituci6n de Credito liquide al 
proveedor el monto de las mercancias deberan ser 
proporcionadas por el proveedor (exportador) como 
ejemplo se pueden mencionar las siguientes: 

a) Conocimiento de embarque, Factura 
comercial, F actura consular. 

b) P6lizas de Seguros (dafios) (transporte, 
rotura de maquinaria, etc) 

c) Certificados de origen, ( calidad y peso etc.,) 
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d) Documentos de pago (letra de cambio 
generalmente) 

• En general, cumplimiento de las condiciones 
establecidas dentro de la carta de Credito. 

6. 7.2.4. Costos.-

Para poder determinar una base comparativa de costo, 
sera necesario considerar que en la practica dicho costo esta 
sujeto a las condiciones de cada pais. 

Es muy importante sefialar que el banco considera 
como elemento de autorizaci6n la capacidad financiera de! 
importador, situaci6n que implica serias dificultades para la 
obtenci6n de una carta de Credito para empresas pequefias o 
con poco tiempo de operaci6n. 

6. 7 .2.5. Ventajas.-

• Se puede adquirir mercancias sin utilizar 
capital de trabajo inmediatamente; ya que la instituci6n 
financiara al importador. 

• La seguridad de! cumplimiento de las 
condiciones especificas en el contrato pactado con los 
proveedores. 

• La 
vendedor en 
oportunamente. 

que representa seguridad 
que la mercancia sera 
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• La conex1on por media de! banco a los 
mercados intemacionales y a la creaci6n de experiencia 
crediticia, por parte de! importador. 

6. 7 .2.6. Desventajas.-

a) El costo de la adquisici6n de las mercancias 
es mas alto por los intereses y comisiones cobradas por 
el banco. 

b) En algunas ocasiones el tramite 
administrativo de las instituciones financieras, retrasa la 
realizaci6n de las operaciones. 

c) El otorgamiento de la carta de Credito esta 
considerado para aquellas empresas que cuentan con un 
buen respaldo financiero. 

d) Adicionalmente, implica que el importador 
tendra que destinar sus lineas de Credito locales a este 
fin, limitandose el financiamiento de otros rubros de su 
activo. 

e) Consecuentemente, puede poner al 
importador en condiciones de aceptar la mercancia de 
otro proveedor en diferente pais, con la necesaria 
perdida del mercado para el exportador, seg(m las 
condiciones de competencia que existen en su 
actividad. 

6.7.3. Financiamiento al Importador.-

Esta garantia comercial, es siempre proporcionada por 
una instituci6n de credito. 
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6. 7 .3.1. Definicion.-

Es una operac10n mediante la cual una instituci6n 
bancaria, otorga una linea de Credito directa a un banco 
extranjero, quien abre una linea crediticia a un importador, 
para la compra de bienes, asumiendo aquel la responsabilidad 
de! pago. 

6. 7 .3.2. Principales caracteristicas.-

a) No requiere globalidad por lo que cada 
operaci6n sera considerada en forma individual. 

b) El exportador no participa en el riesgo, al 
recibir el pago de contado. 

c) Las operaciones seran llevadas a cabo 
unicamente con bancos extranjeros de reconocida 
solvencia. 

d) No le representa al exportador gastos 
adicionales por financiamiento. 

e) Se debera operar al amparo de un contrato de 
compra-venta ode pedidos en firme. 

6.7.3.3. Ventajas. 

• La empresa exportadora recibe el pago de 
contado. 

• El comprador extranjero liquida su 
importaci6n a plazo. 

• Disminuyendose el riesgo de recuperaci6n 
asegurando el ingreso de divisas 
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• El volumen de ventas de! exportador puede 
ser ilimitado. 

6. 7 .3.4. Desventajas 

• Se considera esta operaci6n unicamente para 
aquellos importadores que trabajan con bancos de 
primera linea, limitando aquellos compradores que no 
son sujetos de Credito a juicio de dichos bancos o bien 
cuando a pesar de ser empresas solventes y de prestigio, 
requieren dejar de operar con sus bancos tradicionales 
al tener que trabajar con nuevas instituciones donde 
quiza no tendran las mismas ventajas y atenciones. 

• Esta situaci6n implica por consecuencia que 
no todos los paises importadores, podran operar bajo 
este sistema dada la clasificaci6n que se tenga de los 
propios bancos. 

6.7.4. Stand by. 

6.7.4.1. Definici6n. 

Es el compromiso que adquiere una instituci6n 
financiera (banco emisor) por cuenta de una firma 
(importador) por conducto de otra instituci6n bancaria (banco 
notificador) de pagar determinada suma o aceptar letras a 
favor de! exportador, contra la presentaci6n de determinados 
documentos y el cumplimiento de las condiciones estipuladas 
por un periodo determinado (generalmente un afio ). 
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En otras palabras es un carta de Credito, cuya finalidad 
el de proteger y respaldar contra incumplimiento de un 
acuerdo ( coma lo es una linea de Credito al amparo de esta 
garantia) y no garantizar el pago de una compra-venta (que es 
la finalidad de la carta de Credito comun). De hecho la 
traducci6n literal de "Stand By", significa estar a la espera 
de.1ss . 

6. 7.4.2. Principales Caracteristicas. 

• Puede aceptar globalidad pues se trata de 
lineas de Credito revolventes. 

• Su utilizaci6n es por embarques acumulados 
operando basandose en saldos. 

• No existe participaci6n del asegurado en el 
nesgo. 

• Es una garantia sujeta unicamente a la falta 
de pago del cliente sin importar la causa. 

• Implica la utilizaci6n de lineas crediticias del 
importador. 

6.7.4.3. Requisitos de Existencia y Validez. 

Como se comento anteriormente, este es un sistema 
cuya mecanicamente operativa es similar a la carta de Credito 
con la diferencia que existe un periodo determinado para 
utilizar la linea autorizada, ya que suele operarse entre 
empresas filiales estableciendo la garantia generalmente la 
casa matriz en el extranjero. 

158 BANCOMER, S.A,. "Plan Integral de Capacitaci6n en Credito", Publicaci6n lnterna, Sexta 
Edici6n, 1989, Mexico, p. 25. 
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6. 7.4.4. Costos. 

Por lo que toca a los costos, de igual forma, el poder 
determinar al momento un porcentaje exacto resulta dificil 
dado que esto depende fundamentalmente de la calidad moral 
y financiera que tenga el importador y al volumen de 
negocios que le represente al banco emisor 

6.7.5. Aval Bancario. 

Esta garantia comercial, es siempre proporcionada por 
una instituci6n de credito. 

6.7.5.1. Definicion. 

Es la operac10n en la cual, el acreditado utiliza la 
capacidad crediticia de! banco, cuando contrae operaciones 
concedidas por cuenta de aquel, avalando los titulos de 
Credito, derivados de operaciones celebradas por el 
solicitante proveedor de! extranjero. "En este tipo de 
operaciones es el banco quien se hace responsable de! pago 
por parte de! importador, ya que en vez de ser intermediario 
es aval, debido a esto, este mecanismo es menos utilizado en 
la actualidad debido a los altos costos que representa y a las 
garantias que deben ofrecer para que el banco otorgue su 

r, 159 
ava . 

Por eso en estas operaciones el acreditado utiliza la 
capacidad crediticia de! banco, cuando contrae operaciones 

1~
9 GONZALEZ OLVERA, Op. Cit, p. 78 
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concedidas por cuenta de aquel avalado, los titulos de Credito 
derivados de operaciones celebradas por el solicitante 
proveedor <lei extranjero. 

6.7.5.2. Principales Caracteristicas. 

• Se documenta mediante la celebraci6n de un 
contrato entre el importador y la instituci6n garante. 

• Puede aceptar globalidad de riesgos. 

• No existe participaci6n <lei asegurado en el 
nesgo. 

• Implica la utilizaci6n de lineas crediticias <lei 
importador. 

Este sistema es el menos utilizado para garantizar 
importaciones debido a que algunos bancos no quieren 
adquirir este tipo de pago indemnizatorio de las perdidas 
sufridas el asegurado, ante la insolvencia de sus 
compradores. 

6.7.6. Ventajas Reales de! Seguro de Credito. 

Al haber escogido el tema de esta tesis, lo hice con la 
convicci6n de que esta herramienta de Seguro lleva consigo 
para nuestro Pais, la diferencia de tener un instrumento que 
de a los clientes que venden a Credito la preeminencia frente 
a otros que utilizan el Credito y como ejemplo veamos lo 
siguiente: 
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• Se podran adquirir mercancias, sin utilizar 
capital de trabajo, al recibir el financiamiento de otra 
instituci6n. 

• Puede colocar al exportador en mejores 
condiciones de competencia en el ambito intemacional, 
al tener mayor posibilidad de plazos de pago mayores. 

• Permite al importador canalizar sus 
financiamientos a otros activos mas productivos. 

• Otorga al exportador la posibilidad de 
investigar a sus clientes de manera indirecta, evitando 
asi, una posible fricci6n con ellos al descargar la 
evaluaci6n de sus riesgos en la compafiia aseguradora. 

• Realizaci6n de la cobranza a los deudores 
mediante una red de abogados especialistas. 

• El Seguro opera con mecanismos de alta 
liquidez que en la mayoria de las veces no se presentan 

1 d , l 160 en e esquema e garant1as rea es. 

Pero lo mas importante es que gracias a este Seguro se 
puede proteger sus cuentas por cobrar en caso cuentas 
incobrables o por casos que la mismo Seguro cubre. 

Sin embargo hoy en dia, como todo sistema, el Seguro 
de Credito es dinamico y naturalmente evoluciona en la 
medida en que lo hace propio comercio y los medios para 
lograrlo. 

6.7.7. Perspectivas para la exportacion en el 2001. 

6.7.7.1. Apoyo y financiamiento para exportadores 
mexicanos. 

160 Documento interno de Compania Mexicana de Seguros de Credito, S.A. "Gerling Comesec" 
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La experiencia, asegura el banco de mexicano de 
comercio exterior (Bancomext) ha demostrado que la 
participaci6n de las empresas mexicanas en ferias y 
exhibiciones de prestigio intemacional contribuye 
notablemente a consolidar la presencia de los productos 
mexicanos en los mercados externos. Por ello, su director 
General Adjunto dijo en entrevista para la "Revista Vuelo" 
en su ultimo numero de! mes de febrero de! 2001, queen el 
presente afio apoyaran a dos mil 720 empresarios de! pais, 
para que exhiban sus productos y establezcan contactos 
comerciales con compradores profesionales en mas de 100 
eventos. 

Por tratarse de ferias especializadas, seleccionadas y de 
renombre mundial, la influencia tambien esta garantizada en 
el sentido de que son (micamente compradores profesionales 
los que participan en ellas " de esta forma - declara Raul 
Argtielles, director general adjunto de desarrollo exportador 
de Bancomext: " ... estamos asegurando el encuentro entre 
nuestra oferta y una demanda calificada con poder de 
compra. el exito que logra Mexico a traves de estos 
mecanismos de promoci6n es principalmente de caracter 
comercial, es decir, las empresas regresan con pedidos o 
promesas firmes de negocios que se traducen en d6lares ". 

Hasta el mes de octubre del 2000, las empresas que 
participan en ferias de tipo A ( eventos en el extranjero donde 
la instituci6n organiza y apoya la participaci6n de empresas 
mexicanas dentro de un pabell6n nacional) reportaron ventas 
por un total de 167 .8 mill ones, foros, encuentros de negocios, 
la cifra asciende a 709.5 millones de d6lares explico 
Bancomext. 
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6.7.7.2. Perspectiva para la exportacion, desde el 
marco gubernamental. 

En 200 I, el programa de promoc10n y credito 
intemacional de Bancomext, contempla impulsar y 
consolidar 139 proyectos integrales de exportaci6n. La 
mecanica de trabajo para alcanzar esta meta se denomina 
Programa Mexico Exporta y tiene tres vertientes de 
operac10n; desarrollo de exportadores, desarrollo de 
proveedores y promoci6n de inversion extranjera y alianzas 
estrategicas. 161 

El objetivo central de este programa es incorporar y 
fortalecer la presencia de las empresas que ya exportan y que 
si contemplan la utilizaci6n de! seguro de credito, estos 
exportadores se sientan protegidos contra las perdidas que 
puedan sufrir por incumplimientos de pago. 

El reto hoy para el sector empresarial mexicano es 
incrementar la cultura de! seguro de credito en el pals, como 
consecuencia directa de la apertura comercial y para obtener 
la garantia que se requiere para que el credito se otorgue con 
mayor facilidad, tanto al interior de pais como al exterior. 

Lo anterior, es sin duda parte de! programa nacional de 
desarrollo que el gobiemo esta impulsando, ya que una de las 
prioridades al continuar con la polftica de apertura comercial 
que estamos viviendo, sea lograr los nuevos acuerdos 
comerciales que en el oriente se estan buscando, contando 
con mas socios comerciales que impulsen a los exportadores 
mexicanos para llevar sus mercancias a esos nuevos 
mercados. 

161 MEXICANA DE A VIACl6N, S.A.,"Revista Vue lo", Mexico, mes de febrero de! 200 I. p.25. 
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Finalmente, deseo que esta tesis de grado, sirva para 
buscar la inclusion de un capitulo especial dentro de la Ley 
Sabre el Contrato de Segura y regular el seguro de credito; 
espero que con su difusi6n, se tengan normas jurfdicas que 
generen confianza en este ramo de dafios, teniendo coma 
consecuencia la utilizaci6n de este seguro y por ende el 
beneficio que muchos empresarios que se sirven de! credito, 
sientan la garantia de estar asegurados; para el remoto pero 
muy probable caso de que un cliente o un importador no le 
pague sus cuentas por cobrar. 

Muchas Gracias. 

Miguel Angel Borja Tovar. 

julio' 200 I. 
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CONCLUSIONES 

No cabe duda que nuestra Nacion tiene el reto de 

consolidar sus instituciones; ni la democracia, ni la paz 

social, son los desafios de un pais, tampoco un Presidente de 

la Republica de otro partido politico hacen que Mexico sea 

grande, lo es, por su historia y su gente que a traves del 

tiempo, hemos forjado una riquisima cultura, pero para que 

seamos coherentes con la actual realidad socio cultural, y 

sobre todo legal, debemos de renovar los instrumentos 

juridicos y sus marcos normativos. 

La evoluci6n de! mundo se ha basado en hechos y 

circunstancias en donde el hombre ha sido el unico 

protagonista, por la necesidad de resolver desde sus instintos 

naturales, hasta desarrollar las tecnologias avanzadas para 

sustituir el pasado con un presente mejor y prever u.n futuro 

no solo mejor, sino muy prospero y sobre todo viable para 

nuestros hijos. 

Por eso, la experiencia de protecci6n que dejan los 

Seguros en general, lleva al ser humano, a buscar y cuidar su 

integridad y la de su familia, desde su casa y habitaci6n, 
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hasta sus bienes y hoy en dia en el mundo moderno estos 

seguros se han desarrollado a ta! magnitud que sin ellos no se 

puede vivir, no por el hecho estricto de la palabra, sino que el 

dejar perder por un acontecimiento futuro de realizaci6n 

incierta como es el riesgo, la oportunidad de reponer o 

reparar el dafio ocasionado por el hecho fortuito, que gracias 

a los seguros hoy podemos por lo menos compensar la 

posible perdida consecuencial. 

Tambien es importante destacar, que los seguros a lo 

largo de su historia han evolucionado y hoy en el siglo XXI 

tenemos una diversidad de ellos, que nos permiten tener un 

marco de protecci6n, en el cual es imposible que alguien no 

tenga por lo menos un seguro de cualquier tipo. 

Respecto al tema que nos ocupa, el seguro de credito, 

viene a cubrir un espacio de tiempo y forma que, gracias a 

esta figura juridica y a las compafiias que lo operan, otorga al 

cliente la garantia de que si se llega a dar el caso, de que sus 

cuentas por cobrar no se recuperen por el cause normal, este 

seguro lo cubriria, siempre y cuando se cumpla el riesgo 

cubierto; que sin importar el caso por el solo transcurso de! 
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tiempo se perfeccione la hip6tesis; me refiero a los supuestos, 

de la mora prolongada o a la insolvencia del deudor. 

Para efectos del seguro de credito, sabemos que la 

insolvencia se configura, cuando tiene lugar alguno de los 

siguientes acontecimientos: declaraci6n judicial de quiebra o 

de suspension de pagos, la celebraci6n de un convenio para 

evitar la quiebra del comprador que implique prorroga al 

plazo original de! credito o una quita o reducci6n de pasivo, 

la acci6n judicial promovida por el asegurado para cobrar su 

credito que resulte infructuoso por insuficiencia de bienes del 

comprador, cuando se compruebe que el ejercicio de una 

acci6n legal para obtener el pago del credito resultaria inutil; 

ya que los gastos de cobranza a efectuarse serian superiores 

al monto cobrable y cualquier otra situaci6n semejante a las 

ya enunciadas, prevista por la legislaci6n del pais del 

comprador de que se trate. 

Por su parte, la mora prolongada se configura cuando el 

credito asegurado no es pagado se dice, que seis meses 

despues de su vencimiento o de su prorroga siempre que el 

asegurado compruebe que en ese lapso inici6 las acciones 
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procesales y judiciales en contra del comprador moroso y sus 

coobligados, si las hubiere. 

La verdad es simple, este seguro de credito ayuda a 

resolver el problema de las cuentas par cobrar y a tener Ia 

certeza que el comprador intemacional pague. 

En paises europeos donde surgi6 este tipo de seguro, se 

ha implementado Iegislaci6n especial para su regulaci6n y 

operaci6n. Espana, es un ejemplo entre muchos que Iogramos 

observar gracias a esta investigaci6n, que tiene su propia Ley 

y hoy par hoy, Ia Comunidad Europea tiene sus principios 

que rigen al seguro de credito para las miembros de esa 

Comunidad. 

Al dar una vuelta hacia nuestra legislaci6n mexicana, 

encontramos que el seguro en cita no tiene literatura sabre el 

tema y, si este pals pretende tener tratos comerciales par 

media de! Tratado de Libre Comercio que recientemente se 

firm6 con Europa, vamos a encontrar tan solo el claro 

ejemplo de que para el seguro de credito no tenemos normas 

completas que regulen la actividad de este seguro tan 

importante. En la actualidad la (mica aseguradora mexicana 
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que operaba este ramo, hoy ha sido comprada por un grupo 

europeo asegurador a escala mundial; me refiero al "Grupo 

Gerling", que adquiri6 la Compafifa Mexicana de Seguros de 

Credito, S.A., a quien se le conoce como Comesec, para 

llamarse ahora, Gerling Comesec, S.A. 

Ademas para resaltar el impulso que este seguro va a 

tener a futuro, el gobiemo mexicano, creo una compafiia de 

Seguros para operar el Seguro de Credito de nombre 

"Seguros Bancomext, S.A." 

No fue casual hacer una investigaci6n como esta, creo 

firmemente que este ramo va a tener en los pr6ximos afios 

un auge tal, que los que vendieron a la antigua Comesec, se 

van arrepentir, ya que grupos espafioles y franceses 

importantes en el mundo asegurador, tienen puestos sus ojos 

hacia esta Republica, porque saben que el impulso 

econ6mico que vamos a tener para las exportaciones, va a 

representar utilizar este tipo de seguro para proteger las 

mismas, debido a que otros instrumentos de pago no son tan 

efectivos como logramos demostrar en esta obra. 
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Pero antes, el poder legislativo tendra que actualizar el 

marco legal que sin duda alguna esta ya obsoleto en muchos 

temas, como el que hoy tratamos; sobre el particular, la Ley 

Sobre el Contrato de Seguro debe tener una adici6n para que 

el seguro de credito ocupe su Iegitimo lugar, y asi contar con 

una regulaci6n acorde a la altura de las circunstancias 

actuales; ademas de ser herramienta efectiva para el 

exportador mexicano que cuide sus cuantas por cobrar. 

Finalmente de lo aqui sefialado, se compruebe la 

hip6tesis planteada; la necesidad de creaci6n de un capitulo 

especial que hable de! seguro de credito en la Ley sobre el 

Contrato de Seguro, en su modalidad juridica de Reforma y 

Adici6n. 

Por lo tanto, la intenci6n y aportaci6n que el autor 

pretende dejar en este ejercicio, es simplemente el que se 

tomen en cuenta, los razonamientos y consideraciones aqui 

expuestas, con el prop6sito de que el medio asegurador, tenga 

elementos de convicci6n, para proponer la modificaci6n a la 

Ley Sobre el Contrato de Seguro, que incluya el apartado que 

desarrolle en el "capitulo quinto" de esta investigaci6n. 
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