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OBJETIVOS

1. Crear un sistema de base de datos para la facturacion de una empresa metallirgica.

2. Ayudar a que el sistema de administracién sea més 4gil, asi como a tener una

facturacion mas ordenada y eficiente mediante una base de datos.

3. Facilitar el contro! de la informacién generada en el departamento de ventas de la
empresa, aumentando la calidad del servicio al cliente y la rapidez, economizando el

tiempo.

4. Utilizar como herramienta para generar ¢l sistera de base de datos el gestor de base

de datos Microsoft Access.
5. Aplicar los conocimientos adquiridos en el diplomado bésico de usos y aplicaciones
de la microcomputadora, como herramientas que ayudaran resolver las necesidades

especificas de esta empresa.

6. Ayudar a mejorar mi desempefio laboral dentro de la empresa.



JUSTIFICACION

Es necesaria la creacion de un sistema de base de datos para Stannum de
México, empresa metalirgica, pues actualmente toda la informacion se procesa
manualmente (reportes, control de documentos, facturacién, etc.) con una inversion

grande de tiempo decrementando la calidad del servicio que se e daal cliente.

Debido a esto, es una necesidad manifiesta un sistema de administracién de
informacion que permita el control de documentos. La satisfaccion a este requerimiento
sera un sistema de base de datos que reduzca el tiempo en que se procesa la informacion

en cualquier departamento.

Por lo tanto el alcance de este trabajo serd la creacién de un sistema de
facturacion para el departamento de ventas y administracion, el cual incrementard la
eficiencia en tiempo, reducird errores, asegurara la calidad de Ia informacién y por ende
se tendra un mejor control de la informacién y de la actividad econémica de la empresa.

Aumentando la calidad del servicio af cliente.



CAPITULO 1
INTRODUCCION

1.1 Administracion

Un sisterma administrativo adecuado en una empresa ayudara a la perfeccion de un
sistema de negocios, siendo una herramienta para una mejor coordinacién del trabajo y del
trabajador que se ocupa de planear cualguier actividad, de tomar decisiones dentro de un
empresa analizando problemas, se organiza para actuar, dividiendo el tabajo y
relacionando las actividades de cada individuo llevando a cabo un procese de control,

siendo importante un control financiero [1]

El control financiero de la administracién requiere de una técnica de servicio, que
recolecte y ordene datos relativos a las actividades de la empresa y elabore la informacién

necesaria para el control de la misma.

Toda empresa que pretenda tener un buen confrol sobre sus actividades,
departamentos, inventarios y registros requiere crear un sistema adecuado para llevarlo a

cabo [2].

Uno de los principales objetivos de este trabajo es generar un sistema de bases de
datos que permita un mejor control de los departamentos de ventas, administracion y

contabilidad, a través de un gestor de base de datos, Microsoft Access.

1.2 Microsoft Access

Una base de datos es un sistema de almacenamiento de datos ordenados (con una
relacion muy estrecha entre sf) que ademds permite un manejo de esta relacion en forma
sencilla y potente. Las bases de datos son de gran utilidad ya que nos permiten realizar

funciones de acceso a los datos de modo facil y répido. Estas se crean en gestores de bases



de datos relacionales como Access, en las que los datos que contienen sc estructuran y

organizan mediante tablas distribuidos en filas y columnas [3].

El sistema de bases de datos se construye con registros que son como las fichas de
un catalogo, a su vez cada regisiro esta cormpuesto por campos que equivaldrian a los datos
contenidos en un ficha. Adicionalmente estos sistemas de gestién permiten responder
preguntas concretas a través de consultas, las cuales se generan a partir de los campos
almacenados en una o mas tablas, las cuales deben estar relacionadas. Tambicn permite
crear formulatios para alimentar los datos 2 la base de una manera sencilla y agradable ¢

informes para presentarlos en reportes impresos.

1.3 Descripcion de la empresa

Stannum de México es una microempresa del drea metal mecdnica que fue fundada
en 1967 en México, D.F. Su principal actividad es la produccién de Metal Babbitt!, Ia
produccion de éste se lleva a cabo bajo normas A.S.T.M. ¥ propias. En Stannum tarbién se
produce, aungue en menor proporcién, soldaduras (estafio-plomo y plata), polvos metélicos
de aleaciones no ferrosas (bronces), metales puros (cobre, estafio, plata, zine, aluminio) ¥

oxido de estario.

Los principales compradores de los productos que se fabrican en Stannum
pertenecen a la industria cementera, papelera, azucarera, minera, hulera, naviera, y

fabricantes de herramientas, entre otras.

Actualmente Stannum es una empresa gue no ha recurrido al uso de sistemas de
computo en su administracién y contabilidad, estas actividades se lievan a cabo con
papeleria y archivos. Los documentos y reporfes se elaboran en magquina de escribir para su
posterior almacenamiento en folders y archiveros, la cantidad de documentos es tan grande

que no existe un control real sobre todas las actividades de la empresa, por lo que es

* Yer Apéndice C (descripeion de los productos).



necesario la implementacién de una base de datos para un mejor contxol y mejor acceso ala

informacién.

Los documentos que actuatmente se manejan son: facturas, cotizaciones, reporte de

cobranza, certificados de analisis de calidad de los productos y fichas de almacén de

productos terminados.

A continuacién se presenta el organigrama de la empresa, mostrando los

departamentos que actualmente constituyen a la empresa.

Stannum de México, S.A. - Organigrama

Figura 1 Qrganigrama de Stannum de México.




CAPITULO 2

SISTEMA DE FACTURACION

Una factura es una cuenta detallada o un registro de las mercancias compradas ¢
vendidas, que comprueba la legitimidad de la posesion de lo vendido, ademas de que sirve
para miltipes usos administrattvos:

a) Registrar la venta,

b) Cargar su importe en la cuenta del cliente.

¢) Calcular la comisién del vendedor que intervino en fa operacion.
d) Actualizar la estadistica de ventas.

¢} Calcular el impueste sobre las ventas, etc.

Los datos que debe contener una factura son: No. de Factura, datos de la empresa
vendedora como nombre, direccion, teléfonos, R.F.C.(Registro Federal de Contribuyentes),
fecha, nitmero, nombre y direccion del cliente, forma y costo del embarque, condiciones de
venta, namero de unidades vendidas, identificacion del producto, precio e importe, el fotal

de Ia factura, los descuentos y recargos, asi como el importe neto de la operacion.

El proceso de facturacion que se lleva a cabo para fa venta en Stannum de México
partiendo desde la solicitud de cotizacién hasta la facturacién de algun producto, es el

siguiente:
1. Cliente Hama a Stannum (solicitud de cotizacidn)
2. Ventas {recibe solicitud de cotizacién)

2 A)Y Recurre a los registros:
» Lista de productos
P> Lista de Precios

P Registro de existencia en Almacén



2.R) Elabora Cotizacion

2.C) Llama at Cliente
2.C.a) Uso del Directorio de Clientes

2.D) Entrega Cotizacién al Cliente
3. Cliente (recibe colizacion)

3.A) Autoriza

3.B) Elabora Pedido

1.C) Envia Pedido a Stannum.
4. Ventas recibe pedido

4 A) Pasa Orden de Pedido a Almacén

4.B) Elabora Factura

4 B.a) Recurre a registros,
B Nombre del cliente.

Direccién del cliente.
R.F.C. {Registro Federal de Contribuyentes).
Norbre del producto
No. de Lote.

Precio por unidad.

Niinero de pedido.

¥y VY YyYY VY VvYY

Descuentos



4.C) Elabora el Certificado de Analisis del Producto

4.C.a) Recurre a Registros
» Directorio de Clientes
P Registro de Certificados de Andlisis de Productos

P Registro de Facturacion

4.D) Elabora la Orden de Embarque o Envio

5. Cliente Recibe:

5.A) Producto

5.B) Factura

5.C) Certificado de Analisis

El sistema de ventas esta ampliamente relacionado con el sistema de compras,
debido a que el departamento de ventas debe verificar la existencia del producto en el
almacén; si no lo hay, el almacén debe solicitar a produccién que se fabrique el material
faltante, este a su vez tiene que ver si existe materia prima suficiente para la fabricacion del
producto; si no es asi, solicitara a compras la materia prima necesaria. Compras debera
contactar con los proveedores y haré uso de un directorio, contactando as{ al proveedor, y

realizard la compra.

Otra de las funciones importantes de ventas consiste en elaborar las cotizaciones
para que el cliente autorice la compra, por fo que este sistema también cumplird con esta
necesidad, ademas de esto se facilitard la claboracion de la factura, ya que se requiere

basicamente la misma informacién que para una facturacion.



El elaborar los certificados de calidad también es labor del departamento de ventas,
que debera entregar junto con la facturacion y el producto, un certificado de anslisis del
mismo y con cllo garantizar su calidad. Por lo tanfo ventas también tendré relacion con el

laboratorio de analisis que reportard los datos respectivos de cada lote fabricado.

A continuacidén se muestra el diagrama del sistema de compras y ventas que se

ltevan a cabo en la empresa:

Diagrama del Sistema de Compras y Ventas de Stannum de México.

VALES DX
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:Figura 2. En esta figura se muestra el diagrama de Sistema de Compras y Ventas de Stannum de
México.

* Nota: Los cuadros con sombra serdn los registros y tablas que se disefiaran en este trabajo




CAPITULO 3

DISENO DE LA BASE DE DATOS

3.1 Base datos

Como ya se menciond, una base de datos es un sistema de almacenamiento de datos
ordenado y Microsoft Access es un programa que permite administrar los datos de manera

relacional y esta enfocado a gestionar y organizar informacion.

Se creardn tablas integradas por registros compuestos por Campos (datos); las
pregunias realizadas a la base de datos encontrarén respuesta a través de las consultas; los
formularios serviran para alimentar o modificar los datos de manera sencilla y los informes

como reportes impresos que mostrardn la informacion de manera més estructurada.,

3.2 Sistema de Administracion,

La base de datos que se generara facilitar4 la elaboracién de cotizaciones, facturas y
un registro de facturacion a partir de los datos almacenados con el objeto de aumentar la

rapidez y eficiencia del sistema de facturacion.

Producto de un anélisis de los requerimientos a satisfacer por el sistema. Se divide
la informaci6n categorizandola de acuerdo a la relacién que tiene entre si. Por ejermplo, por
un lado todos los datos que tienen que ver con el proveedor y por otro los del cliente, dando

origen a varias tablas, a saber:

A) Referentes a los clientes,
Numnetos de identificacién.
- Nombre.
- Direccion.

- R.E.C. (Registro Federal de Contribuyentcs)



- Descuentos

B) Referentes a los productoes
- Numeros de identificacion.
- Nombre.
- No. de Lote.
- Precio por unidad.

- Namero de pedido.

C) Referente a la cotizacién como apoyo a la facturacién.
- Todos lo datos del cliente.
- Todos los datos de los productos solicitados.
- Importes Totales.

- Fecha de Cotizacion.

D) Referente al registro de la facturacion.
- Nuamero de Pedido.
- Numero de Factura.
- Fecha de facturacion.
- Todos lo datos de} cliente.
- Todos los datos de los productos solicitados.

- Importes Totales.

Una vez organizada la informacién en categorias ahora hay que restablecer la
relacion que hay entre las diversas tablas, la relacion consiste en incluir un campo adicional
auna tabla gue s¢ denomina clave principal, su funcion es identificar un tnico elemento de
1a tabla. Por otra parte existird una segunda tabla y quizés otras que hagan referencia a la
primera a través de fos valores contenidos en un campo, estos deberan de incluirge y los
llamaremos clave externa. Este campo puede preseniar uno o mas valores repetidos de la
clave principal haciendo una o mis referencias hacia ia primera tabla. Estas referencias

indican que el registro de la segunda tabla para estar completo se debe combinar o



completar con [a informacién de la primera tabla, para completar dicha informacion
utilizaremos el valor del registro al que se refiere el campo clave exlerno y que sc
entrelazara con ¢l valor contenido en la primera tabla dentro del campo clave principal y ya

enlazados poder extraer uno 0 mds campos del registro enlazado.

Con un buen sistema de facturacién se podré: tener un control de Ia salida de los
productos, elaborar estadjsticas de venfa y ayudar a administrar de manera més adecvada a

la empresa. Facilitando as la labor del departamento de contaduria.

Ademas ¢l departamento de ventas dard un mejor servicio y atencién al cliente

reduciendo el tiempo del procesamiento de la informacion.

Una de las necesidades que ayudard a controlar esta base de datos es elaboracitn de
jas cotizaciones como respuesta a Ja solicitud de cotizacion por parte del cliente. En el
diagrama siguiente, se muestra el proceso desde la recepci6n y la integracion de los datos

requeridos por ventas para emitir la cotizacion.

DIGRAMA DE ELABORACION DE UNA COTIZACION
REGISTRO DE -
ALMACEN LISTADE
PRODUCTOS
‘W F‘J
v—
SOLICIDUD
COTIZACION | VENTAS F——> COTIZACION
LIS1ADE DIRECTORIO DL
PRECICS CLIENTFS

Figura 3. En esta figura se muestra el diagrama de elaboracién de una cotizacitn.

ig



Aprovechando haber elaborado una cotizacién nos ayuda a optimizar el tiempo de
pracesamiento de la informacién y de ahi partimos como fuente de datos para facturar.
Aungue también se presenta el caso de la facturacién de algin producto que no se haya
cotizado, debido a esto es necesario incluir la lista de precios, de productos y el directotio

de clientes.

A continnacién se muesira el flujo de la informacidn para la elaboracién de facturas.
También se indican las fuentes de datos que utilizard ¢l departamento de ventas para

conformar el documento final.

DIGRAMA DE ELABORACION DE UNA FACTURA

REGISTRO DE LISTA DE LISTA DE DIRECTORIO DE
ALMACEN PRODUCTOS PRECIOS CLIENTES

= 1=
!
ORI?ELN > VENTAS prstemse|  FACTURA

PEDIDO

REGISTRO DE
PEDIBOS Y
COTIZACIONES

Figurs 4, En esta figura se muestra el diagrama de elaboracién de una factura.

El departamento de ventas debera registrar todas las facturas que se elaboran para el

conirol de la actividad econdmica.

, — pi{ REGISTRODE
FACTURA P YENTAS FACTURACION

Figura 5. En esta figura se muestra cs proceso de elaboraeion del registro de facturacién,

11



Dentro de los documentos que requicre el cliente, existe un certificado de analisis
que garantiza la calidad de los productos adquiridos, el departamento de ventas tendra

como otra funcion elaborar el documento, esto se ilustra con el siguiente esquema:

Ri*}’jﬁglgﬁ CERTIFICADO
peon0 | VENTAS | aumco [ | DEANALISIS
Ti DE CALIDAD

LABORATORIO

DE ANALISIS

QUIMICO

Figura 6. Fn esta figura se muestra e} proceso de elaboracion de los certificados de andlisis de ealidad

de los productos que se fabrican en Stannum de México.

Ademds esta base de datos ayudard a los departamentos de compras y almacén a
tener una mejor organizacién de la informacién y coniribuird a controlar mejor la actividad
economica de la empresa, creando registros de fa existencia de matetias primas y de

productos terminados, como se ilustra a continuacion:

REGISTRO

COMPRAS y| MATERIAS DE
PRIMAS MATERIAS

PRIMAS

ALMACEN

REGISTRO

PRODUCTOS 1
. PRODUCTOS
PRODUCCION ~——P] TErRMmADOS TERMINADOS

Figura 7 En esta figura se muestra el Sistema de registro del almacén de materias primas y productos

terminades




En este trabajo se plantea un sistema de facturacion integral, ya que también
considera aquellas partes relacionadas con dicha funcion y que son desempeiiadas por otros
departamentos, que facilitard este proceso y como ya se menciond, este serd el objetivo

principal.

Ademds se tratard de mejorar y organizar la informacién generada en los
departamentos de Compras y Almacén, siendo este un proyecto inicial que permitira
incorporar un sistema automatizado de facturacion. Cabe mencionar que con la generacion
de esta base de datos se podran satisfacer muchas de las necesidades de Ja empresa a un
largo plazo, ya que el elaborar una base de datos que relacione todos los departamentos de
la empresa y que solucione todos o la mayorfa de los requerimientos de la misma, tarea que

debera solucionarse a futuro.

3.3 Planeacion de tablas, consultas, formularies e informes.

3.3.1 Tablas

Una accién fundamental para todas las bases de datos es la creacidn de sus tablas y
en ellas se depositant los datos que se manipulardn a través de las consultas e informes,
inclusive por los formularios. Su buena planeacién y definicion resultard trascendental para
un buen aprovechamiento de las funciones que ofrece Access. Los registros estardn
constituidos mediante campos. Estos campos son los que conticnen los datos de la base, que
deberan ser los adecuados para que combinados con otros satisfagan Ias necesidades
planteadas, por lo gue se analizaran previamente con respecto a la cantidad a incorporarse y

de que tipo serdn.

Partiendo de las necesidades principales del departamento de ventas de Stannum de

México se plantea [a elaboracidn de las siguientes tablas con sus respectivos campos:



Direetorio de Chentes.
» Nomero de identificacion del cliente. (clave principal de esta tabla).

Nombre del cliente (razén social).

Contacto (responsable de compras).

yvyy

Campos referentes a la Direccién (Calle y Ntmero, Colonia, Delegacion o
Municipio, Ciudad, Estado, Pais y Codigo Postat}.

RF.C.

Numero de teléfono.

Nimero de Fax.

Direccion de Correo Electronico.

Descuentos.

Productos que compra.

Yy vyvyYyYvYTYYY

Notas.

Directerio de Provecdores,
» Nimero de [dentificacién del Proveedor. (clave principal de esta tabla).
Nombre del Proveedor (razén social).

Contacto (responsable de ventas).

vy vy

Campos referentes a la Direccién (Calle y Nimero, Colonia, Delegacién o
Municipio, Ciudad, Estado, Pais y Cédigo Postal).

Niimero de teléfono.

Numero de Fax.

Direccion de Correo Electronico

Productos que vende.

vyvyvyyy

Numero de identificacién de materia prima

Productos
» Nimero de identificacién del producto. (clave principal de esta tabla).
» Nombre del producto,

» Descripcion del producto.



)

Almaeén de producto terminado
P Nimero de identificacion de producto terminado (clave principal de esta tabla).
P Nomero de identificacion de! producto. (clave externa referencia relacional

hacia Ia tabla de Lista de precios de productos).

Nombre del producto.

Nitmero de Lote.

Fecha de entrada.

Canridad de entrada en Kg.

Fecha de salida.

Cantidad de salida en Kg.

Cantidad en exisiencia en Kg.

Fecha de auditoria.

Nombre Auditor.

¥ ¥ Yy YYVY VY VY VvYYY

Aprobacion.

Almacén de materias primas.
» Nimero de identificacion del material (clave principal de esta tabla).
» Numero de Identificacién Materia Prima. (clave externa referencia relacional
hacia Ja tabla de Lista de precios de materia prima).
Nombre de Materia Prima.
Niimero de Lote.
Fecha de entrada.
Cantidad de entrada en Kg
Fecha de salida.
Cantidad de salida en Kg.

Cantidad en existencia en Kg.

¥ ¥ YyYvYvYVYYVYYy

Numero de Identificacién del Proveedor. (clave externa, de referencia relacional
hacia fa tabla de Proveedores)

Fecha de Auditorfa.

P Nombre de Auditor.

¥



»  Aprobacion.

Lista de Precios de Productos.
» Nimero de identificacion de la presentacion de un producto. (clave principal de
esla tabla).
» Numero de idemtificacion del producto. (clave externa referencia relacional
hacia la tabla de Productos).
P Nomibre del producto.
b Precio de Produccion Kg.

» Precio de venta Kg.

Materia Prima,
B Numero de identificacién de materia prima (clave principal de esta tabla).
P Nombre de materia prima.

P Descripcitn de materia prima.

Lista de Precios de materia prima.
» Numero de identificacion de presentacion de Materia Prima. (clave principal de
esta tabla).
B Ntmero de identificacién de Matetia Prima, (clave externa, referencia relacional
hacia la tabla Almacén de Materias Primas)
Nombre de Materia Prima.
Precio de compra por Kg.

Numero de identificacién del Proveedor.

yvyrwyy

Nombre de proveedor.

Reporte de Andlisis Quimico.
B Nimero de identificacion del Analisis. {clave principal de esta tabla)
» Nimero de Identificacion del Producto. (clave externa, referencia relacional
hacia la tabla Productos).

» Nombre del Producto.
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Niimero Lote del producto.
Especificaciones.
Determinaciones
Resultados del Andlisis.
Fecha del Analisis.

yvyvvyyy

Responsable del andlisis,

Detalle de eotizacidn.
» Nimero de Cotizacién. {clave principal de esta tabla).
» Namero de Identificacion de Producto. (clave externa, referencia relacional
hacia la tabla Productos).
» Nombre det Producto.

v

Precio.

»  Cantidad.

Pedidos y cotizaciones.
» Nimero de pedido. (clave principal de esta tabla).
Niimero de cotizacién.

Fecha Cotizacion.

vvyby

Nimero de Identificacion del Cliente. (clave externa, referencia refacional hacia
la tabla Clientes).

Nimero de identificacién de producto 1(*).

Cantidad de producto 1 en Kg.

Precio de venta 1 por Kg.

Importe 1

Namero de identificacién de producto 2(*).

yvyYyVvyYyYvyYYy

Cantidad de producto 2 en Kg.
Precio de venia 2 por Kg.

Importe 2

yvy

Nimero de identificacién de producto 3(*).



»
»
|3

Cantidad de producto 3 en Kg.
Precio de venta 3 por Kg.

Importe 3.

(*)(clave externa, de referencia relacional hacia la tabla productos).

Detalle de Cotizacion.

>
»

v

Facturas.

>

vy

vYYVYVYYYYVYY

Nimero de cotizacién. (clave principal de esta tabla)

Nimero de identificacién de presentacion del producto. (clave externa,
referencia relacional hacia la tabla Lista de precios de productos}

Nombre del producto.

Precio.

Cantidad.

Numero de Factura. (clave principal de esta tabla)

Nimero de Pedido. (clave externa, referencia relacional hacia la tabla Pedidos y
Cotizaciones)

Fecha de facturacion.

Niumero de identificacién del cliente. (clave externa, referencia relacional hacia
la tabla Clientes).

Nimero de identificacion de producto 1.

Cantidad de producto 1 en Kg.

Precio de venta Ipor Kg.

Importe 1

Nimero de identificacién de producto 2.

Cantidad de producto 2 en Kg.

Precio de venta 2 por Kg.

Importe 2

Numero de identificacion de producto 3.



> Cantidad de producte 3 en Kg.
» Trecio de venta 3 por Kg.
» [mporte 3.

Registro de Facturacion.
» Numero de Registro de Factwra. (clave principal de esta tabla)
» Nimero de factura. (clave externa, referencia relacional hacia la tabla Facturas).
» Fecha de facturacion.
» Nuomero de identificacién del cliente. (clave externa, referencia relacional hacia
la tabla Clientes).
» Numero de Pedido.

3.3.2 Consulias.

Las consultas responden preguntas especificas del usuario, para ello se requiriere
informacion de las bases de datos, dicha informacion se obtiene interrogando a una o varias

tablas con el fin de conocer la respuesta.

Para responder adecuadamente a las consultas se necesita extraer informacién de
una ¢ mas tablas. Para hacer posible la extraccién se deben establecer previamente
relaciones entre tablas valiéndose de los campos clave principal y clave externa. La clave
externa contiene datos que hacen de referencia a valores de clave principal y de esta manera
se pueden extraer los datos de un registro ya sca parcial o totalmente, por ejemplo extraer
finicamente los campos nombre y apellido de un cliente o ademds de ellos los de su
direccion, teléfono y fax. Todo esto a través del dato que se encuentra dentro de la clave

externa.

A continuacién se indican las consultas que se creardn con los campos requeridos

para cada una:



Precio de Producto. (Origen: Tablas Lista de Productos y Productos).
» Nuamero de identificacion del producto.
» Nombre del producto.
» Precio de venta por Kg.

Responderfa a fa pregunta: ;jCuanto cuestan los productos, dando la lista de precios de

todos lo productos?

Existencia y precio de productos. (Origen: Tablas Productos, Lista de Precios, Almacén
de Producto terminado)
» Nimero de identificacion de producto.
Nombre de producto.
Numero de lote.

Precio de venta del producto por Kg.

vyvyryy

Cantidad en existencia Kg.(Campo calculado con la expresion: Exprl:[Almacén
de producto terminado}![Cantided de entrada en Kgl-JAlmacén de producto

terminado]![Cantidad de salida en Xg])

Responderia a la pregunta: ;Cual es el precio del producto y que existencia hay en

Almacén, limitado a un producto?

Precio, existencia y proveedor de la materia prima. (Origen: Tablas Provecdores,
Almacén de Materia Prima, Lista de Precios Materia Prima)
» Nimero de identificacion de materia prima
Nombre de materia prima.
Precio de compra Kg.

Nombre del proveedor.

vVYyvyy

Existencia Kg. (Campo calculado con la expresion: Exprl:[Almacén de Materia
Prima]!{Cantidad de entrada en Kg]-{Almacén de Materia Prima)l[Cantidad de
salida en Kg])
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Responderia a la pregunta: ¢Cuénto cuesta la materia prima, cuanto queda en almacén y

quien la vende, limitado a un producto?

Analisis Quimico. (Origen: Tablas Producto y Reporte de Analisis Quimico)

>

yvYyYYVvVYVvYyYYyYy

Numero de identificacién del producto.
Nombre del producto.

Fecha del analisis.

Numero de Lote del producte.
Determinaciones.

Especificaciones.

Resultados del analisis.

Responsable del Andlisis.

Responderia a la pregunta: ;Cuél es el resultado de los andlisis quimicos del producto

limitandose a un solo producto v lote?

Cotizacién. (Origen Tablas Clientes, Pedidos y Cotizaciones, Detalle de Cotizacion, Lista

de precios)

>

YyYVYYYYVYYVYVYYVYY

Numero de Cotizacion.
Nombre del Cliente.
REC.

Calle y Namero.
Colonia

Delegacién o Municipio.
Cuidad.

Estado.

Pais.

Cédigo Postal.

Nuamero de IdentificaciSn del Producto.

Nombre del Producto.
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» Precio venta por Kg.
» Cantidad en Kg,

» Importe (Subtotal: Campo calculado con la expresién: Exprl:{Consulta

Cotizacién}![Cantidad en Kg] * [Consulta Cotizacion]![Precio venta por Kgl)

Responderia a la pregunta de: ;A que cliente se le cotizd, con qué pedido, cudndo, qué

producto, a qué precio y cuanto importa la cantidad solicitada (Subtotal), dando una lista de

todas las cotizaciones con datos caracteristicos para todas?

Cotizacién 1(Origen Tablas Clientes, Pedidos y Cotizaciones, Detalle de Cotizacion, Lista

de precios}.

»

¥yVY Y Y ¥ YYVY¥YV¥YYVYYYY

Nimero de Cotizacion.

Nombre del Cliente.

RE.C.

Calle y Nimero.

Colonia

Delegacién o Municipio.

Cuidad.

Estado.

Pais.

Cédigo Postal.

Numero de Identificacién def Producto.
Nombre del Producto.

Precio venta por Kg.

Cantidad en Kg.

Importe (Subtotal: Campo caleulado con la expresién: Exprl :[Consuita

Cotizacion]![Cantidad en Kg] * [Consulta Cotizacién]![Precio venta por Kg])

Responderia a Ja pregunta de: ;A que cliente se le colizd, con qué pedido, cuando, qué

producto, a qué precio y cuanto importa la cantidad solicitada {Subtotal), limitado a un

nimero de cotizacion determinado?
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Factura. (Origen Tablas Clientes, Pedidos v Cotizaciones, Detalle de Cotizacién, Lista de

precios, Registro de facturacion)

>

¥ vV Y 979 ¥YY Y VY VY VYYYVYY

Numero de Factura.

Fecha de Facturacion.

MNimero de pedide.

Nombre del Cliente.

RFC.

Calle y Ntmero,

Colonia

Delegacion o Municipio.

Cuidad.

Estado.

Pais.

Céodigo Postal.

Nimero de fdentificacién del Producto.
Nombre del Producto.

Precio venta por Kg.

Cantidad en Kg.

Importe (Subtotal: Campo calculado con la expresion: Exprl:[Consulta

Factura]![Cantidad en Kg] * [Consulta Factura]![Precio venta por Kg|)

Responderia a los datos relacionados con una factura (sc limita a un solo mimero de

factura).

(A qué pedido corresponde Ia factura? (Origen Tabla Registro de facturacion)

>

vy

vy

Nimero de factura.

Fecha de facturacidn.

Numerce de Identificacién del cliente.
Nombre del cliente.

Nimero de Pedido.
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Responderé a la pregunta, ;qué pedido de ha facturado?, limitado a un nimero de factura y

por lo tanto a un mimero de pedido.

Relacién de pedido con cotizacién. (Origen Tabla Pedidos y cotizaciones).

>

Y¥yY VY Y YyYVYyYy ¥ VYY Y VYVYTYTYYYV

Numero de pedido.
Niimero de cotizacién.
Nombre del Cliente.
RF.C.

Calle y Namero.
Colonia

Delegacion o Municipio.
Cuidad.

Estado.

Pais.

Cédigo Postal.

Ntimero de Tdentificacion del Producto.
Nombre del Producto.
Precio venta por Kg.

Cantidad en Kg.

Conociendo el niimero de pedido dard los datos de la cotizacion referente al pedido.

3.3.3 Formularios

Un formulario es una plantilla o mascara para captura de datos hacia una tabla de

datos. Introduce y edita los datos de una tabla de forma mas profesional. Su funcién s

puramente estética para un manejo mas cémodo de los datos.
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Los formularios que se generardn seran’:

Clientes (directorio).

Praveedores (directorio).

Productos.

Almacén de Producto Terminado.

Almacén de Materias Primas.

Lista de Precio (Productos}.

Lista de Precios Materia Prima.

Reporte de Anilisis Quimice,

Regisiro de Facturas.

Facturas.

Pedidos y cotizaciones.

3.3.4 Informes

Los informes estan destinados al mismo use que los formularios. Son plantillas que
permiten presentar la informacién profesionalmente. Son reproducidos en la impresora en

forma de documento de texto. La ventaja que ofrecen los informes es la presentacion

¥ Con los mismos campos que los de las tablas.
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impecable que utiliza informacién almacenada en las tablas y extraidas a traves de las

consultas para generar un solo documento, relleno con diversos datos de los distintos

registros de las tablas y consultas referidas.

Los informes que se generaran son [os siguientes:

Factura. (Origen Consulta Factura)

Estara limitada 2 una sola factura,

Contendrd la siguiente informacidn:

>

yvy

YyYYYYVYVvYVYVYY

Nitmero de factura.

Fecha de facturacion.

Nombre del cliente (razén social).

Campos referentes a la Direccidén (Calle y Namero, Colonia, Delegacion o
Municipio, Ciudad, Estado, Pais y Codigo Postal).

RF.C

Cantidad de producto en Kg.

Nombre de producto.

Nimero de Lote del producto.

Niunero de pedido.

Precio de venta por Kg (por unidad).

Importe.

Subtotal. (Texto 36:Campo calculado con la expresion: Suma [Factura]![Expr1])
15% IVA. { Texto 38: Campo calculado con la expresion: [Texto36]*0,15)
Totatl. (Campo calculado con la expresidn: [Texio36]+[ Texto38])

Cotizacion, (Origen Consulta Cofizacion 1)

Limitada a un solo nimero de cotizacién.

Contendré la siguiente informacidn:

¥ Numero de Cotizacion.

>
»

Fecha de Cotizacidn.

Nombre del cliente {razdén social).

26



Yy vYyyvyyey

v

>

Campos referentes a la Direccion (Calle y Nimero, Colonia, Delegacién o
Municipic, Ciudad, Estado, Pafs y Cédigo Postal).

R.F.C.

Nombre de producto.

Cantidad de producto en Kg.

Nimero de Lote del producto.

Precio de venta por Kg (por unidad).

Importe.

Subtotal. (Texto 36:Campo calculado con la  expresion:  Suma
[Cotizaciénl]){[Exprl])

15% IVA, ( Texto 38: Campo calculado con la expresién: [Texto36]%0.15)
Total. (Campo calculado con la expresion: [Texto36]+[ Texto38])

Existencia y precio de productos. (Origen Consulta Existencia y precio de productos)

Contendra la siguiente informacién:

[
»>
>
>

Nimero de identificacién del producto.
Nombre del producto.
Niimero de Lote de! producto,

Cantidad en existencia en Kg.

Precio y Existencia de materia prima (Origen Consulta Precio, existencia y proveedor de

materia prima)

Contendra fa siguiente informacion:

>

»
>
3
»

Namero de identificacion de materia prima.
Nombre de materia prima.

Precio de compra por Kg.

Cantidad en existencia en Kg.

Nombre del Provesdor

Reporte del Analisis de Quimico. (Origen Consulta Andlisis Quimico)

Contendra la siguiente informacion:
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Nimero de identificacion del producto.
Nombre del producto.

Lote del producto.

Resultados del andlisis.
Determinaciones.

Especificaciones.

Fecha de} Andlisis.

Responsable del Analisis.

YyYVv¥y ¥y vy v¥yYvyYyy

3.4 Relaciones entre las tablas y definicién de los campos clave.

Para la creacion de las consultas e informes, se deberan relacionar algunas tablas
que tengan informacion correlacionada paia responder a una consulta, Estas consultas
responderdn a su vez a preguntas planeadas para agilizar el sistema de facturacion y poderle
dar un mejor servicio al cliente. Las tablas deberan tener campos comunes que seran los

enlaces entre las tablas. Estos campos en comin serdn algunos campos clave; existen de

dos tipos:

A) Clave Principal.- campo incleido en la tabla de donde se busca identificar
univocamente a un tegistro de la tabla (es un dato que define por si solo a un
registro de una tabla, y no puede repetirse en Ja misma). Por lo tanto con un dato

se podrdn conocer parte 0 todos los campos de un registro.

B) Clave Externa.- campo que contiene valores referentes a los contenidos en el

campo de la Clave Principal.

I.os campos comunes gue se relacianaran en esta hase de dafos seran:

¢ Nimero de identificacién del producte, campo comdn en las tablas

Lista de precios.
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Productos.

Almacén de productos terminados.
Reporte de Andlisis Quimico.
Pedidos y cotizaciones.

Registro de facturacion.

Facturas.

Detalle de cotizacion.

Siendo el campo clave principal en la tabla Productos, tinico para esta tabla y sc
relaciona Unicamente con el producto en cuestidén, y siempre corresponderd al mismo
producto. Este campo principal es elegido porque es un niimere que nunca se repetird y €s
més sencilio recordar o manejar pequefios mimeros asignados a cada producto que recordar
el nombre completo del producto. Si nos referimos a un producio en especial con este
ntmero podremos conocer uno © todos los datos a cerca de €l, asi que con este campo se

podré hacer referencia de un producto sin necesidad de escribir su nombre.

+ Nombre de Producto.

Este serd un campo comin en las tablas antes mencionadas que serd auxiliar
mientras que la persona encargada de capturar la informacidn se familiariza con la clave de
cada producto. Pero puede o no existir, porque conociendo en Niumero de Identificacion del

producto es suficiente para saber del producto que se trata.

o Nimero de identificacién del Cliente es campo conmin para las tablas:
Clientes.
Registro de Facturacién.
Facturas.

Pedidos v cotizaciones
Para la tabla clientes sera este el campo clave principal, nunca se repetird su valor en

la tabla y conociendo este numero se podra hacer referencia de todos los datos referentes a

los clientes como pueden ser direcciones, teléfonos, nombre de Ia razdn social, ete.
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En las otras tablas se1d un campo clave externa, que ayudara a que se leven a cabo

relaciones entre ellas, y poder obtener datos de todas las tablas relacionadas con él.

+ Nombre del Cliente.

En las tablas anteriores donde el Numero de identificacién del cliente es comin, €l
nombre del cliente también lo es pero en este caso es un campo auxiliar que puede o no
existir, porque es suficiente conocer el Numero de identificacién del cliente para saber
todos los datos del cliente ya que en la tabla clientes este es la clave principal. En estas
tablas puede o0 no dejarse el nombre del cliente para poder mancjar con més facilidad la

base de datos e irnos relacionando con las claves asignadas a cada cliente.

¢ Presentacion del producto o precio por unidad, comiin en las tablas:
Lista de precios.
Pedidos y cotizaciones

Detalle de cotizacidn.

A través de él se obtendrédn los datos referentes a los precios de los productos desde

las dos tiltimas tablas listadas.

o Numero de pedido es campo comun en las tablas:
Pedidos y cotizaciones.
Registro de facturacién.

Facturas.

En el caso de la tabla Pedidos v cotizaciones sera campo clave principal, que hard
referencia a un pedido en cuestion, y serd campo clave externa para las otras tablas donde

es comur. ayudando asi a que se relacionen estas tablas.

¢ Nimero de identificacion del proveeder, mimero de identificacién de
material, presentacion de materia prima, nimero de identificacién de

matferia prima, serdn campos comunes en las tablas:



Directorio de provecdores.
Almacén de materias primas.
Lista de precios de materia prima.

Materia Prima.

Siendo campo clave principal el Namero de identificacion del proveedor para la
tabla Proveedores. Para las tablas Almacén de materia prima y Lista de precios de materia
prima seréd ¢l campo clave externa que ayudard a que se lleven a cabo las relaciones entre

estas tablas.

El Numero de identificacién de materia prima serd campo clave principal para la

tabla de materia prima y campo clave externa para las otras tablas que lo tienen en comun.
El Nombre de Materia prima serd un campo auxiliar para la captura.

¢ Niimero de factura campo comin en }as tablas:
Facturas.

Registro de facturacion.

E! Numero de factura sera campo clave principal en la tabla de facturas y campo
clave externa en la tabla de registro de facturacion por [o que con este {iltimo se podra crear

la relacion entre estas tablas.

Una vez definidos los campos comunes podemos hacer la relacion entre las tablas,

siendo esta relacion necesaria para crear las consultas e informes.

Se crean las relaciones de las tablas o consultas, uniendo los campos en comim o
campos clave externa, sefialando uno y depositandole en la tabla donde exista el mismo
campo, se cligen los campos necesarios para crear la consulta y de esta manera se crea la

relacidon entre [as tablas.
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En ol siguiente esquema se muestra como se generazon las refaciones entre las tablas de la base de

datos.

Figura 8 Relaciones entre las tablas 1

Id Presentation Fatera
#4 1d Materis prma

o L

Figura 9 Relaciones entre Ias tablas 2.
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CAPITULO 4

Creacidn de la base de datos
4.1 Creacion de las tablas,

Las tablas se crean con datos o registros integrados por campos, estos deben ser los
adecuados por lo que se definirdn de acuerdo a su tipo, es decir, de acuerdo a lo que
contendran, texto, fecha, mimero, etc. Y cada uno de ellos tendrd propiedades que Jos

definan.

La creacidn de las tablas puede ser utilizando un Asistente para tablas, Importando o

Vinculando una tabla desde otro archivo, Vista Disefio,

En este caso se elaboran en la Vista Disefio, ya que se definiran los campos y

caracteristicas de los mismos de manera propia y especifica.

Primero se capturan los campos que serdn especificos para cada una de las tablas

disefiadas en el capitulo anterior. En las diferentes filas de la columna Nombre del campo,

En la siguiente columna Tipo de datos, se establecen los tipos de datos que tendran
los campos y que estos sean lo mis semejantes a como son en realidad. Pueden ser: Texto,
Memo (memorandum, tiene mas caracteres que el texto), Numéricos, Fecha/Hora, Moneda,
Autonuméricos (recuenta automaticamente), Si/No (son ldgicos), Objeto OLE (informacién
de otros programas), Hipervinculo (vinculos con Internet), Asistente para basquedas (para

crear relaciones con los registras).

En la dltima columna va la Descripeion, gue se puede deseribir la funcién del
campo, pero en csta base de datos no la utilizaremos, ya que nuestros campos estén hien

definidos y al ser opcional, no se empleara.
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Una vez definidos los campos y que tipo de datos tendran, se les dan propiedades al

campo Como son:
A) Tipo Texto

Los campos de este tipo serdn, Numero de factura, Nombres de Clientes,
Proveedores, Productos, Auditores, Responsables, campos referentes a direcciones,

Teléfonos y Fax de Clientes y Provesdores

Los Numeros de Teléfono, Fax y Factura, también serdn de tipo texto porque dentro
de los caracteres que los conforma tiene algunos que son reconocidos como texto (guiones

o espacios en blanco) a pesar de tener mimeros.

¢ Tamafio del campo.

Todos estos campos tendrén un determinado nimero de caracteres, que depende del
nimero méximo de letras, nfmeros ¢ signos de puntuacién ocupados por el dato, que son
caracteres necesarios para su almacenamiento y captura o para que al imprimir el informe
no queden demasiados caracteres vacios 0 no sea suficiente el espacio para imprimirfos
completos los datos, por lo que el tamafio del campo debe definirse cuando se estan creando
las tablas. En cste caso para todos los campos de todas las tablas este variara segtin la
informacién que tenga cada campo ¥ el espacio que se va a requerir al imprimir el informe

pertenezean esie fipo o no.
e Formato.
Da un aspecto de manera automética dependiende del tipo de dato, pero si se desea

algin formato que no este definido este se debe crear,

En esta base de datos ninguno de los campos requieren de algiin formato especial,

por lo que esta propiedad se dejard como aparece.
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o  Mascara de entradg.
Afiade una plantilla para capturar los datos, da una forma especifica al almacenar los
datos, ésta la podriamos cambiar en los campos de Numero de teléfono, de Fax, o Numeros

de identificacién, pero como realmente no se requiere dar una presentacién especifica, no

se hard para ningiin campo.

s Titulo
Este varia segiin se quiera mostrar el nombre del campo, es la presentacién en
pantalla del campo en tablas, formularios o informes. En la columna Nombre del campo

algunos caracteres no son permitidos y puede haber confusién al ver la presentacién en

pantalla del campo.

En esta base de datos cambiaremos algunos de los titulos segin nuestra

conveniencia.

s Valor predeterminado.

Sirve para dar un valor a un campo, y que siempre que se afiada un nuevo registro

como valor preasignado.

En esta base de datos no se utilizara ninguno pues no existe un valor que se pueda

usar cuando no se dispone de uno real.
» Regla de validacidn.
Con esta se limita el dato que se quiera incorporar 2 la tabla un determinado rango,

¥ no permite capturar datos fuera de los rangos.

En este caso no se daré ninguna regla de validacién para ningdn campo, poique no

se requiere,

s Texto de validacion,

Es una leyenda aparece si se alimenta un dato que quebrante la regla de validacién.
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Pero como en nusstro caso no existird regla algnna de validacion, este texto

tampoco.

s Requerido.

s Permitir longitud cero.

Sirven para obligar al usuario a escribir datos en el campo. En nuestro caso habrd
campos que requieran de este valor requerido como lo son los niimeros de identificacion, de
clientes, proveedores, productos, ctc., son campos que deben estar contenidos en las tablas

y no deben de faltar,

Obligadamente los que son campos clave principal serdn de este tipo porque son los
campos ayudaran a exiraer los datos de una tabla v los que son clave externa también serdn
requeridos, pues es necesario que estén presentes y tengan un valor para poder hacer

posibles las relaciones cntre las tablas.

¢ [ndexado.

Sirve para crear indices, este serd el que lleve el orden de la clasificacién. En el caso
de los numeros de identificacion de clientes, lotes, proveedores, cotizacion, factura,
pedidos, ete., seran de tipo Si (Sin Duplicades), esto permitird que se puedan ordenar y

evitard que algiin ntimero se repiftan,

Para los nombres de proveedores, clientes, productos, nimero de identificacién de
productos se requiere que se ordenen, pero que se puedan repetir, por lo que serdn Si(Con

duplicados).
B) Tipo Memo:
Los de tipo Memo como son los campos de Nota, Productos que compra de la tabla

Directorio de Clientes; Especificaciones, Determinaciones y Resultados del andlisis de la

tabla Analisis Quimico y Productos que vende de la tabla Proveedores.
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Tendran las propiedades de:

s Formato

Sin ninguna especificacion, seran como los define Access.

»  Titulo.

EI titulo no cambiaré en este caso, serd igual al nombre del campo porque todos los

caracteres que se requieren los acepta el campo.

o Valor predeterminado.

s Regla de validacion.

o Texto de validacién.

Para ninguno de estos campos se requiere un valor predeterminado que cuando se
Hene este campo aparezca algin valor. Ni que s¢ limite a un rango o a un texto

predeterminado.

s Requerido
o Permitir longitud cero.
No se requiere de este campo necesariamente, por lo que serdn no requeridos y si

permitiran longitud cero.
C) Tipo Numérico:

Los campos de tipo numérico seran los siguientes: Niuneros de Identificacion, de
Productos y Materias primas, de cotizacion v pedido; Lote de producto, cantidad de
producto, cantidad de materia prima y producto, cantidad de entrada, cantidad de salida,

cantidad en existencia, cantidad de producto requerido. Con las siguientes propiedades:

o Tamario del campo.

Estara definido coma entero largo para los que corresponden a campos claves de
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alguna o algunas tablas, como son Nimeto de identificacién de producto ¥ materia prima,

Nimero de Factura y Niimero de Cotizacidn.

Para las Cantidades, serin de tipo Doble, porque se requiere que sean nimeros

enteros con decimales.

Para tados los demds tendrén como tamafio del campo, Entero, porque nosotros

definiremos el nimero que lleve cada campo.

s Formato

El mismo gue incorpora Access.

s Lugares decimales.

Para los que son de tamafio Entero Largo serd automatico la cleccion de Lugares

decimales.

Nosotros los definitemos, para los campos de Cantidad (Dobles, permiten
incorporar nimeros enteros y decimales) ya que requerimos de 4 decimales, porque los
productos y materias primas se venden y se compran son por kilos y como muchos de clios

son materiales muy caros es necesario pesarlos exactamerte, para evitar pérdidas.
Para los otros campos que son Nameros Enteros no requerimos lugares decimales.
Los campos de mimero de cotizacién, mimero de producto, nimero de materia
prima, nimero de pedido y niimere de Jote, no se requieren decimales, siendo nimeros

enteros sin decimales, ya que solo son nimeros de identificacion o nimeros asignados por

nosotros.

o Muscara de entrada.

No lo vamos a requerir, nosotros le daremos el formato.
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v Titulo.

Serd el mismo que el campo para todos los campos.

s Valor predeterminado.
o Regla de validacion.
e Texto de validacion.

No se van a requerir, nosotros vamos a poner los valores, sin tener ningdn rango o

texto que lo valide.

e Requerido.

Todos los niimeros serdn requeridos, por lo que serdn Si

o Indexado.

Los campos de Cantidad serdn No Indexados porque se podran repetir y ne se

requiere que s¢ ordenen.

Para los campos Niimero de cotizacion, Ndimero de lote y Numero de pedido, serdn

Si{Sin duplicados), porque serdn niimeros Gnicos caracteristicos para cada campo,

Los campos Nimero de producto, Nimero de materia prima, serdn Si(Con
duplicados), porque se repetirin varias veces en una misma tabla. (de aqui la razén por lo

que estas tablas tendrn dos campos clave).
D) Tipo Aufonuméricos.

Los campos Nimeros de Identificacién de Clientes y Proveedores, serén de este tipo

para que cada vez que se ingrese a la tabla un nombre se le asigne el mimero siguiente,

automaticamente,
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' E)Tipo Fecha/Hora.

1os campos de este tipo son; Fecha de entrada, de salida, de auditorfa, de analisis,

de cotizacion y de facturacién. Las propiedades de cada uno de ellos serdn:

o Formato

Seré el mismo para todos los campos de este tipo y determinado por el sistema.

»  Mascara de entrada,

No tendran mascara de entrada

o Titilo.

No se le pondrd titulo serd el mismo que el nombre de cada campo.

o Valor predeterminado.
s Regla de validacion
o Texto de validacion.
No se van a requerir valores predeterminados, nosotros vamos a poner los valores,

sin tener ningiin rango o texto que tos valide.

» Reguerido.

Todos serdn No requeridos porque no son campos clave de ninguna de las tablas.

e Indexado.
Todos los campos seran 8i {Con duplicados), porque se requiere que se ordenen

segiin la fecha, pero se podran repetir, porque habré fachas que se repitan.

F)Tipo Moneda:

Los campos de este tipo serén: Precio de compra, Precio de venta de productos y de

materia prima, Importe Total, Importe, 15% IVA. Sus propiedades son:
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s  Formalo.

El mismo que tiene el sistema

o Lugares decimales.

Se requiere de dos lugares para especificas hasta centavos.

e Mascara de entrada.

Ninguna, nosotros le daremos la presentacién.

e Titulo.

No se le podra titulo a ninguno de estos campos, serd ¢l mismo que el nombre del

campo.

o Valor predeterminado
»  Regla de validacidn
o Texto de validacién.
No se podr4 ningiin valor predeterminado, ni rango, ni texto para ninguno de estos

campos.

®  Regquerido.

No seran valores necesariamente requeridos.

o [ndexado.
${ (Con duplicades), se dird que son indexados porque algunas veces se clasificardn
de acuerdo al de menor o mayor costo, pero si se permitiran los duplicados pues los precios

se podréan repetir.

G) Tipo 5i/Ne

El campo Aprobaciéon de las tablas Almacén de productos y materias primas que son

de este tipo, con las sigulentes propiedades:
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o Formato.

El mismo que tiene el sistema

o Titulo.

No se le podré titulo, serd el mismo que el nombre del campo.

s Valor predeferminado.
e Regla de validacion.
s Texto de validacion.
No requicre de valor predeterminado, ni de regla de validacién ni texto de

validacidn, serd libre el regisiro del campo.

»  Requerido.

No sera requerido, porque no son campos clave de las tablas.
¢ Indexado.
Si serd indexado, porque si se requiere que se ordenen los registros aprobados y no

aprobados.

A continuacion se muestran un gjemplo de las tablas que se crearon, con sus respectivos campos:

Hrafa ¥
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]

Figura 10 Vista Diseiio Tabla Proveedores
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4.2 Creacion de Censultas,

Con las consultas se interroga a una o varias tablas para obtener la informacidn
especifica que se requiere. Esta informacién es necesaria en nuestro caso para elaborar lag
facturas, cotizaciones y Certificados de Analisis Quimico, papeleria que se requiere para
vender los productos en Stannum de México, ademds de preguntas especificas referentes a

la existencia y precios de productos y materias primas, entre otras.

Las Consultas como las tablas se pueden crear con un Asistente para consultas o en

Vista Disefio.

En Nuestro caso todas las consultas de creardn en Vista Disefio. Estas se crean dela

siguiente forma:

Una vez elegida la nueva consulta y seleccionado el modo Vista Disefio, activar la
lista de tablas, consultas o ambas, se seleccionan aquellas que contribuiran a la consulta en
especifico, que serdn aquellas que queremos estén relacionadas para que de ahi se tome la
informacion necesaria para la consulta, se eligen sefialdndolas y pulsando el botén Agregar,

posteriormente se cierra esta ventana de didlogo.

Con las relaciones previamente establecidas, se seleccionan los campos que se
requieren para la consulia de las tablas relacionadas y se arrastran hasta 1a celda de campo
de consulta, de este modo se van incorperando fos campos y el nombre de la tabla de
procedencia, posteriormente se le dan los criterios necesarios para satisfacer nuestras

necesidades.

Los criterios que se implementaron fueron las expresiones [Forms]![Dialogo de
Factura}![Numero de Factura] que son los cuadros de didlogo que limitan a la consulta a un
determinado dato, en este caso al Nimero de factura, asf se incorporaron para limitar a un

determinado producto, nimero de pedido, niimero de Facturacion, etc.
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Otra expresion que se incorpord en nuestras consultas fue el uso del operador (+)
para ir sumando la existencia de los productos y de las materias primas, especificando el

campo a sumar y la procedencia del campo (la tabla).

En la siguiente figura se muestra un ejemplo del la Vista disefio de las

consultas que se crearon en este trabajo.
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Figura 11 Vista Diseiio Consulta Cotizacion L.

4.3. Creacién de Formularios

Los formularios son plantiflas para ir almacenando los datos de una tabla de manera
mas estética y agradable y estos serdn capturados por los departamentos de Ventas,
Compras y Almacén. En nuestro caso como primera implementacion del sistema Ventas
recibiré todos los registros de los departamentos y los registrard en la base de datos. Ya que
Ventas requiere de un acceso inmediato de esta informacién para atender mejor a sus

clientes y controlar mejor la administracién de la empresa.

44



Para crear los formularios también puede hacerse con el uso de un Asistente, por

Autoformularios o en Vista Disefio.

En este trabajo los Formularios tarbién se crearan en Vista Disefio. Se incorporaran
todos los campos de las tablas en todos los casos para llenar todos los registros de las tablas

y posteriormente se les dard un formato especifico.

A continuacién se muestra un ejemplo la Vista Disefio de los formularios:

Lista precios materia prima : Fomulatio

Figura 12 Vista Disefio Formulario Clientes.
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4.4 Creacion de Informes,

Los informes sirven para presentar en forma impresa la informacion generada en la

base de datos utilizando tablas y consultas relacionadas o no.

Los [nformes se pueden crear también usando un Asistente, un Auntoformato o en

Vista Disefio.

En este caso utilizaremos el Asistente para crearlos, porque ya tenemos bien
definidos los campos que deseamos incorporar y las tablas de las que se tomard la

informacion.

Primero se elige la tabla o la consulta de donde queremos que se genere el Informe,
para elegir posteriormente los campos que deseamos se presenten en el mismo, se les dan
niveles de agrupamiento, ordenacién y distribucion. Y por Gltimo se elige un estilo, que se

modificard en Vista Disefio,

En los Informes de Cotizacidn y Factura se incorporaron expresiones que generan
operaciones como Subtotal siendo el total de los importes de cada producto, IVA (15%)
que es el porcentaje del Subtotal y el Total que es la suma del Subtotal més el impuesto
Fstas expresiones se¢ creaon por medio del Generador de expresiones de Access

especificando siempre ¢l campo a operar y la tabla de procedencia del campo.

Cabe mencionar que en el caso de la Factura no se le puede dar mucho formato al
Informe porque tas Facturas por ley deben estar impresas por una imprenta autorizada, que
debe de tener los datos de la compaftia como direccién y RF.C., ademads de otros datos, por

lo que en este trabajo el Informe final serd para llenar los datos necesarios de una factura

oficial,

A continuacién se muestra un ejemplo de los informes generados en Vista Disefio:
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Figura 13 Vista Disefio Informe Cotizacién.
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CAPITULO §
Implementacién del Sistema.

5.1 Operacién de la base de Datos.

La base de datos creada serd un sistema para elaborar una Factura, una Cotizacién y
un Certificado de Analisis de Calidad, con los datos necesarios para crear estos
documentos, estos datos se extrasran de la Base de Datos y por medio dcl disefio de la
misma esta informacion serd mas accesible para generarlos documentos de manera

automatizada y con mayor precision.

El departamento de Ventas tiene como funcién a su cargo la atencion del cliente de
}a manera més adecuada y con Ja mejor atencién posible. Por eso por medio de este sistema,
Ventas podra generar las cotizaciones solicitadas por los clientes de manera mds répida y
eficiente. Ventas sera el departamento encargado de recibir la informacién necesaria por el

cliente y por la empresa para generar este documento, registrando todos los datos en la base

generada.

E! departamento de Ventas debera elaborar la Factura con los datos referentes a la
cotizacion que ya estardn registrados en la base de datos y de manera mas sencilla y

eficiente se generara este documento.

En el caso del Certificado de Anélisis Quimico, que garantiza la calidad de los
productos adquiridos en Stannum de México, debera haber una relacién entre el
departamento de Ventas con el Laboratorio Quimico, este diltimo pasard el resultados de los
analisis y Ventas deberd de generar el documento que ampare €sta informacién, ademas de

incorporar los datos al sistema, para que cuando se requiera de esta informacién este

disponible.
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Adicionalmente a fa creacién de estos documentos la base de datos ayudard a tener
mayor control del Almacén, que deberd pasar un reporte de existencia de todos los
productos almacenados, de la cantidad de entrada y salida de los mismos, al departamento
de Ventas para que registre [a existencia de los productos, ¥ pueda dar al cliente una fecha
precisa de entrega de los productos solicitados. Ademds este registro deberd pasarse a

produccién para que tenga una cantidad constante de productos y siempre estén

disponibles.

El registro de Almacén deberd también pasar al departamento de Compras, que
contactara a los proveedores por medio de la tabla de proveedores de esta base de datos y

podra tener una cantidad constante de materias primas almacenada lista para la produccion

de todos los productos.

Actualmente se cuenta con un sofo equipo de computo en la entpresa, por lo que los
encargados de los departamentos de Almacén, laboratorio Quimico, Produccion, Compras y
Ventas, deberan pasar fa informacion generada en su drea a la secretaria que serd la

encargada de capturar y actualizar todos los datos de base en cuestion

En un futuro se podrian instalar equipos de computo en cada departamento para que
desde ese lugar se puedan actualizar los datos de la base, asi evitar perder tiempo en pasar a
una segunda persona la informacion generada, por lo que todos los departamentos podrdn
tener acceso a determinadas tablas o formularios o informes especificos para su drea y estos
equipos estardn conectados en red para que fluya la informacién y toda la base de datos esté

actualizada de manera mds sencilla y eficiente.

Fl destino final de los informes serd el cliente y el encargado del departamento en

cuestién para que tenga actualizados sus datos
Usando adecuadamente ia base de datos, incorporando y regisirando todos los datos

referentes a las ventas y almacén, la administracion de la empresa serd mas sencilla y se

evitaran perdidas a futuro, porque si se registran todas las facturas que se generan se podrd
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saber los ingresos ¥ los egresos para conocer Ias utilidades de manera casi inmediata, que

ademis se reportara al duefio de la empresa para tenerlo al tanto de lo que esta generando

la compailia.
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CONCLUSIONES

Se creo un sistema de base de datos para la facturacién de Stannum de México,
empresa del 4rea metalirgica, que permite obtener de manera rdpida, ordenada y eficiente

los datos requeridos para la facturacién.

Se disefiaron informes o formatos para incorporar datos, en una Factura, una

Cotizacion y un Certificado de Andlisis Quimico con ura presentacion adecuada.

A través del gestor de base de datos Microsoft Access se logrd crear este sistema,
siendo una herramienta sencilla que permite almacenar y controlar [a informacion generada

en los diferentes deparfamentos de la empresa.

1.a base de datos permitird que el departamento de Ventas aumente la calidad del
servicio al cliente y atendiéndolo con mayor rapidez, usando los registros de Almacén,
Existencia y Precio de los productos para poderles dar una informacién més precisa y

acertada a cerca de los productos y la entrega de los mismos.

Haciendo uso de la base de datos se economiza el tiempo y por lo tanto los recursos

del departamento de Ventas.

Il sistema de administracién en un futuro serd mas Agil y preciso si se implementa

este sistemna de base de datos, evitando perdida o fuga de capital,

Con este trabajo se aplicaron todos los conocimientos adquiridos en el diplomado
basico de Usos y Aplicaciones de la Microcomputadora, y gracias a ello se pudo generar
este sistema de base de datos, que ayudara personalmente a mejorar mi desempefio laboral
dentro de la empresa y a satisfacer necesidades especificas de la misma. Con esto podemos
coneluir que es importante que los profesionistas estén actualizados para que tengan mds
herramientas para realizar su trabajo de una manera mds salisfactoria y eficiente y un mayor

desarrollo personal.
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APENDICE A
Tablas, Consultas, Formularios e Informes generados en la Base de Datos

A.1 Tabias
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Figara A.1.2 Vista Disefio Tabla Andlisis Quimico
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Figura A.1.4 Vista Disefio de ]a Tabla Detalle de cotizacién.
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Figura A.1.6 Vista Disefio Tabla Lista de Precios de Materia Prima.
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B 1 Pracesitacon de Producsy Altonuméico

Figura A.1.7 Vista Disefio de la Tabla Lista Precios Productos.
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Ficura A.1.8 Vista Disefio Tabla Registro de Facturacion
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A.2 Consultas
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Figura A.2.7 Vista Disefio Consulta ;A gué pedido corresponde la factura?

=
2
iod
3
4

4

2
;
A pATE :;
e é‘s;’c? S
ks 7 S e ey e e e
2 Bl Hombre oroducto Fecha gl andfsis Lote d producto Resultados del andk | Especiicaciones ?‘H
7 Repore de andiee ¢ |Reporie de ansSis ¢ |Aepate de andlshy . |Repote de andbss ¢ [H) te de andhus ¢ | Heporte de andlisis 57 3s
1 | Pl
4 g 5] | 2 o

6l



A.3. Formularios
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¥igura A.3.2 Vista Diseito Formulario Andlisis Quimice,
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Figura A.3.4 Vista Disciie Formulario Clientes.
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A.4. Informes

Teléfones 5548- 0003 Fax 55480336
5548-00-04

Relaciones Exterieras o 24 Col Federal

“rfivico, DF CP. 15700 Deleg Venustiano Casranza

L S—

Fecha

1 e —

spongatte

IAné] sls:

Flgura A.4.1 Vista Disefio Informe Anéhsps Quimico.

67



- . rreems 2
T = 4 33 ‘
5 A 7 543 ; %w A5l w
ER ALY 2 T 5T &
‘frmero de figt = S0 i ;i e ;':- 1 .E:{»i S
: Tet hr T 5 16 :;t:adefﬁs;"u-u-;r-_ "'-_Au-u-z-jq'[-is-l ey 1 20
T o %ﬁm oies e T ST
% A ! AT | . \i’i
. : | i
1 ‘ &l
- fahy) t
o § i) 2
o)L ] el
B B SRR may
- {¥o Fdcowra | iMimern]o? wracid] / (]
Y s s i - : %
]
o
T Cavaly i ’. i F 1aiColbnia P . ?3;%
T ] B 13N
_ ng_t g_g?f_a | @ hupicis 1iE stago LCidad Pais. i : )
{RF ] 1'CP ic nd\gé g§|_§ B ‘ ; Lﬁ
? ¥ — = — o+ = 1 " e b
SRR FEAP SR

; N T R S S T R O

. T |
ks SEEtEasmE é’%’i‘}\jf f"ﬁ“@,@*m“%’
; Cemtidsd | 1 Nofnbre groducth I {Prcio

¢ L PR gt TN T

tore= )

2

ey
S

T

:

z ibtota] | I=$umalff acturpl[Exgdri])

axlesh 14
 Eanat

gt b,
s

-
%
AL

W7

=\
ey

i

S

'
E

[zt | [Eilexis3s]HTekto3R)]

R SR EEE S % »‘,_,{‘*,‘,Vﬂ,c&,x-cv__(% f.weﬁﬁwm

Figura A.4.2 Vista Diseiio Informe Cotizacién.

68



iEx:stenua y precm de productos

15
?:‘&\é.

Sl

VI A S

1 i i kT X

[ iidotut] [Rfrnsloduo] | [ powd | [| _Pheswiue| |

o —y

Canlitaden| | |

- ] 1
T80 phodudto{Membré products jao. fole]] Precib venta Kg | || S TS 00

lote B iy

e

£ s qere ake ax 3o

3 ol

o

ke, AL
g

{0

S

g
ﬁﬁ'}:&\ﬁ

3 |2 O T Jw,,:{LL,,_L__TEz@:;gm_gme@__ ;

=% L <
G

"id mjateri

AT

Idpeftena p

———

- —t— |
SO

S .
R e n e e i s A

Figura A.4.4 Vista Disefio Informe Precio y Existencia materia prima.

ey A '»‘f"i

F A
_u_.:} _,I 5 l. ;A.:nj

ot g

?isi?iﬂij

1“‘1}1{ fom AL‘.

®  PELA *"m{: LIOTEC A



STANNUM ¢ Mesxico, s.A.

Relaciones Extenores o, 24 Col. Federal Teléfonos 5548~ 0003 Fax 5548-03
México; D.F. CP 15700 Deleg. Venustiano Carranza 5548-00-04
Cotizacion
No Cotizacion 120 Fecha: 11112/00
Cliente:

Cementos Moctezuma S A. de CV

Cata Santa Anta No. 25 Colonia Obrera
lztacales México D.F. México
R F.C CMM-12333-Y6 C 5501
Cantidad Noembre del producto Precio Unitario / kg Importe
100 Metal Babbitt ST 3 $120.50 $12,050.00
100 Metal Babbitt ST S $110.00 $11,000.00
Subtotal $23,050.00
IVA (15%) $3,457.50
Toral $26,807 50

Figura A.4.5 Vista Final Inferme Cotizacién.
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No Faetura F-3111

Metales Cuatiflan S.A. de C.V.
Venushano Carranza No.12

Tlanepantia Edo. México
RF.C. MCS-33456-H4

500 Metal Babbitt ST 5

Fecha: 01-Abr-00

Colonia San Juan No Pedido: 100
México Meéxico
C.P. 23143
$110.00 $55,000.00
Subtotal $55,000.00
IVA (15%) $8,250.00
Total $63,250.00

Figura A.4.6 Vista Final Informe Factura
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STAI!I!UM de México, S.A.

Relaciones ExtenoresINo 24 Col. Federal

Tetéfonos 5548- 0003 Fax 5548-03

México, DF. C.P. 15700 Deleg. Venushiano Carranza 5548-00-04

Analisis Quimico

[dproducto Nombre producto nlr‘g;lg; Fecha del analisis
1 Metal Babbitt ST 3 1100 12-Nov-99
Resultados del Andlisis
DETERMINACIONES ESPECIFICACIONES RESULTADOS

(%} %)
ESTANO 90.0-92,0 91.0
ANTIMONIO 60-70 6.23
COBRE 20-3.0 2,15
PLOMO 045 MAX. 022
FIERRO 020 MAX. 0.10
ARSENICO 0,20 MAX. 0.10
BISMUTO 0.10 MAX, 0.10
ZINC 0.05 MAX. 0.05
ALUMINIO 0.05 MAX. 0.00
CADMIO 0.05 MAX, 0es

Responsable det Anilisis

Figura A.4.7 Vista final de Informe Analisis Quimico. Ing David Martinez Gomez
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Existencia y precio de productos

No. producto Nombre producto No. lote Precio venta Kg eg;?;ﬁ;‘; :';r
lote en Kg
1 Melal Babbitt ST 3 1100 $120.50 56
1 Metal Babbitt ST 3 1101 $120.50 100
Figura A.4.8 Vista final Informe de Existencia y precio producto
Miércoles, 06 de Diciembre de 2000 Piginaldel



Precio y existencia materia prima

Cantidad en
d e Nombre materia prima Precio Sompra o iote K provesdor
1 Lingotes estafio pure £120.00 500 1
i Lingotes estaiio $120.00 100 1
Figura A.4.9 Vista final Informe de Precio y Existencia de Materia Prima.
Miércoles, 86 de Diciembre de 2000 Pagina 1 de 1
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APENDICE B

Documentos que se elaboran actualmente en Stannum de México.

MES ANC
G.ale Fac Cliante |mponte ¢/ Ival Cantidad | PrecoU. [ Faclura en | Fechade IMPORTE Cescuento
P ' ? Ka VA | Poder | Cobio | COBRADO v
[
i 1
!
H
h
i
|
v H
|
i
s -
v
]
i
¥
i
{

Jp——

Registro de facturacion
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STA‘.NUM de México, S.A.

+

Relaciones Extedores N2 24 Col. Federal

Maxco, D F. C.P. 15700 Deleg. Venustiano Carranza
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3634

5548-0003
Teléfonos
55

Fax 5548-0336
04

CLIENTE,
1DDTy LTOosT TS PROFSEIIOATTE, AL WL

DICTSARHE
MES

CARRSITAA A FL OALTO £°

- 11.5

JALISCO

GUADALASARA

ARO

3. DE OHDEN 5335-COC-AG

A.7.C.  UrP-g00<02-C2%
.
{ CANTIDAD DESCRIPCION iyt IMPORTE
1
: 25 35, LE £TAL BABBTYT 3Rl 5 - 2ARA ALSA SRESTON Y|
: ALDA JELOCIOAD 5.3, pO 1,872250

sty EaT

mamm 5 AR
T "Factura.

1890

10D,

{ Ui MIL CUATROCIENTOS SESENTA Y DOS PESOS 80/100 H.i. )

JO

J

REG FED. CAUS SME.520603-JUB

CED. DE EKJf} 1086614

AEG, CANACINTRA N 45707

2002 T2A01PFIG L VI?-'HBIJ\ GESH1S5E Q1IGA 0602 Y30 QA NS SIdum|

ZE-5040 d3nS NOISVZIIQLOY PRERIBES 7 0028 DESE §13L ' DOIXIm COuEd 43 TN OLin=8 03730 200VIY 10D 3 71 YIOK wues 601006 WWe) D1l A 3 30 ¥ § 'VAVA SOOLYHDNJFIOD



STANNUM de México, S.A. 548-00-03

. 548-00-:04
Teléfonos: 785-17-60
785-16-83

Relaclones Exleriores N2 24

México, DF Cédigo Postal 15700 Fax 548-03-36

MEXICO, D.F. A 27 DE OCTUBRE DE 2000

CONTROL DE CALIDAD

CERTIFICADO DE ANALISIS.

PRODUCTO; METAL BABBITT GRADO 2, NORMA ASTM B-23

LOTE; 08900
DETERMINACIONES ESPECIFICACION RESULTADOS
(%) %)

ESTANO 88.0-90.0 88.42
ANTIMONIO 7.0- 8.0 7.58
COBRE 30- 4.0 3.59
PLOMO 0.35 MAX. 0.30
FIERRO 0.08 MAX. 0.02
ARSENICO 0.10 MAX. 0.08
BISMUTO 0.08 MAX. 0.01
ZINC NO. 0.000
ALUMINIO NO, 0.000

PRESENTACION: LINGOTES DF 2.1 KGS. (APROXIMADAMENTE).

TAMANO DEL LOTE: 154.5 KGS.
SURTIDO A:DUAL TALLERES METAL MECANICA, S.A. DECV,

NUESTRA FACTURA; No. 3606

APROBO,

Certificado de Anslisis Quimico. 1.Q. DAVID I. MARTINEZ GOMEZ.
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STANNUM de México, S.A.

Aefaciones Exteriores N2 24
México, D.F. Céuigo Postal 15700

Telé&fonos:

Fax:

548-00-03
548-00-04
785-17-60
785-16-83

548-03-36

PEMEX REFINACION.
SUPTCIA. GRAL. TRANSPORTACION MARITIMA Z.P.S.
DEPTO. DE MATERIALES Y ADQUISICTONES.

ATENCION: ING. HILARIO ALARCON RANGEL
JEFE DPTO. DE MATERIALES Y ADQUISICIONES.

EN REFERENCIA A SU SOLICITUD MODAN-0340/99 DEL 08 DE SEP, DE 1999.

PRESENTAMOS A USTED LA COTIZACION SIGUIENTE:

CANT. DESCRIPCION P.U $/KG.
132 KGS. COBRE ELECTROLITICO 99.9% 45,00
15 KGS. ESTANO GRADO (A}, 99.9% 94.50
3 KGS. ZINC ALTO GRADG 99.9% 30.00
2 KGS. FOSFURO DE COBRE 85/15 94,00
- SUBTOTAL

MAS 15% DE LV.A.
TOTAL
(OCHO MIL SETECIENTOS OCHENTA PESOS 82/100 M.N.)
LOS PRECIOS ANTERIORES SON. L.A.B SALINA CRUZ OAXACA

CONDICIONES DE PAGO: 30 DIAS
TIEMPO DE EMBARQUE: 2 DIAS HABILES

IMPORTE.

5,940.00
1,417.50

§ 763550

1,145.32

$ $,780.82

MEXICO, D.F. A 9 DE SEPTIEMBRE DE 1599.

ATENTAMENTE.

NG DAVID I, MARTINEZ G.

Cotizacidn.
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APENDICE C

Descripeion de los productos

Al Metales Babbitt su nombre original proviene de las aleaciones blancas de
estafio-antimonio-cobre, Es un metal blanco con base estafio de ah{ su nombre, metales
blancos (41 )usado come cojinetes de méquinas (recubrimiento o pieza de una maquina en la
que se apoya y gira un eje). Es un metal antifriccion con caracteristicas de acelerar el
movimiento de la maguina, resisten altas temperaturas y alta friccién aun cuando el

material carezca o tenga poca lubricacion.

El metal babbitt solo permite que se forme una pelicuta de lubricante que soporta [a
maquina siéndolos sistemas de lubricacién los determinantes para el buen funcionamiento

de la misma.

Estas aleaciones tienen la caracteristica de ser fuertes y resistentes con poca
cantidad de estafio y por eso un bajo costo, los metales babbitt se fabrican en base a las
normas desarrolladas en la empresa y seglin American Society for Testing and Materials

(AS.TM).

¥l uso de los metaies babbitt es de acuerde a la velocidad o a las revoluciones por
minuto en que trabaja la maquina, dizmetro de la flecha, carga estitica de Ja maquina, la
carga dindmica y el sistema de Jubricacién. De acuerdo a esto se fabrican los siguientes

productos:

A.l.2) Stannum 7. Para altas velocidades y altas presiones, en condiciones de
operacion hasta de 40°C arriba de la temperatura ambiente. (metal modificado con niquel)

A.1.b) Stannum 5. Es recomendable para altas presiones y altas velocidades, para
una temperatura de operacién de 60°C arriba de la temperatura ambiente es utilizado en

naquinas de combustién interna (no conticne niguel)

9



A.1.¢) Stannum 3. Se utiliza para maquinas que trabajan a baja presién y baja

velocidad, poca dureza y es mas econdmico la temperatura de aperacion esta limitada a

300°F.

Propiedades fisicas del Metal Babbit, baje fermulacienes propias,

PROPIEDADES STANNUM 7 STANNUM 5 STANNUM 3
FISICAS

DENSIDAD 970 gricm’ 9.94 griem® 10.67 gricm”
TEMPERATURA 440 °C 480°C 490°C
FUSION

TEMPERURA 480°C 520°C A498°C
LICUEFACCION

LIMITE ELASTICO | 350 Kgfem? 570 Kgfom® 200 Kglom®
APARENTE (20°C)

LIMITE ELASTICO]150 Kglem® 330 Kgfem® 100 Kgfem®
APARENTE (100°C)

ULTIMO ESFUERZO 1,100 Kg/em® 784 Kglem® 950 Kg/om?
A LA COMPRESION

20°C)

ULTIMO ESFUERZO {650 Kpfem® 708 Kgferm® 370 Rglem®
A LA COMPRESION

{100 °C)

DUREZA  BRINELL{25.0 18.1 14.5

{20°C)

DUREZA BRINELL}16.0 153 7.0

{100°C)

figura A l.a Propiedades fisicas del metal babbit fabricado en Stannum de México, bajo sus propias

formulaciones.

A2 Soldaduras estafio-plome. Una soldadura es una aleacién de dos o mas metales
usada para unir otros materiales, por medio de adhesidn sin necesidad de fundirse Ia base
metal, y sin requerir alias temperaturas, también sirve para cubrir a [os metales de ia

oxidacién. Las soldaduras que se fabrican son:

80



A.2,3) Soldadura Sn 50/Pb 50. Con igual parte plomo y estafio, con temperaturas
de fusién de 362/429°F, ¢l propésito de esta soldadura es soldar hojas de metales y fabricar

vitrales. (en vidrieria de colores)
A.2.b) Seldadura Sn 40/ Pb 60. Temperaturas de fusion 362/460°F, generalmente

se usa para soldar hojas de metal. Aplicaciones en aparatos de radic y televisiones y

radiadores de autos.
A.2.c) Soldadura Sn 38/Fb 62. Temperatura de fusién 362/465°F para los mismos

usos que la anterior
A.2.d) Seoldadura Sn30/Pb 70. Temperatura de fusidn 362/496°C, uso

generalmente es para radiadores de autos, [atas para soldar con maquinas o antorchas
A.2.e) Soldadura Sn 63/Pb 37. Temperatura de fusién 362/362 comunmente usada
para ondular, vaciar, ensamblar partes elecironicas y que requieren bajas temperaturas,

ademnas para fabricar vitrales.

A.3 Soldadura de plata. Tiene un alto punto de fusién se usa para soldar o unir
materiales elasticos y algunas veces cuando se requiere que haya conductividad eléctrica y

calorifica, puede contener de 9 a 80% de plata, el resto de cobre, zing, cadmio o estafio

A4 Polvos de cobre. Con 99.9% de pureza se usa para filtros v soportes de

productos eléctricos y en rodamientos y grasas para bajar la friccidn ja)

A.5 Oxido de estafio, SnO2 Es un polvo blanco usado en la fabricacion de cerdmica
para opacar o dar color junto con otros compuestos quimicos y para pulir cristales o piedras

semipreciosas. [as)

A.6 Polve de Zinc. Metal cristalino que funde a 419,5°C con gravedad especifica
de 7.13 principalmentc cs utilizada para galvanizar o platear, para fabricar bronces, fabricar
baterias eléctricas, usos electrdnicos, fuegos pirotéenicos, pinturas, agente reductor y

catalitico se usa para la fabricacion de herramientas.
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A.7. Polvo de bronce. Es una aleacién principalmente de cobre ¥ una proporcidn de

zine, niquel, o estafio es usado como pigmento en pinturas y como polvo para imprimir y

para filtros y soporte de productos eléctricos y de friccion es més fuerte a la presién por lo

que con su densidad se usa para fabricacion de partes estructurales, el mas comin es el que

contiene 10% de estafio. 90% cobre.

A.8.Polvo de aluminio. Su principal uso para la fabricacién de herramientas,

fundentes exotérmicos y fuegos pirotéenicos,

A.9 Polvo de plata. Con 99.9% de pureza se usa para recubrimiento, para integrar

circuitos y otras aplicaciones en partes eféctricas y electrénicas

Tabla de especificaciones de los polvos metilicos fabricados en Stannum de

México,
POLVO  DE|POLYO  DE|POLYO DE|POLVO  DE|POLVO POLVO  DE|OXIDO
ESTANGG-A |2ZIXC  ALYTO|COBRE ALUMINIO BRONCE 85-15 | BRONCE 90-10 | DE
GRADO ESTAROQ
Sn0y,
PUREZA 998 % MM 999 % MIN 50 9% 08% MIN 15% Sn 10% Sn 99 85%
85% Cu §0% Cu MiN
MALLAS 100 10¢ 100 200 100 100
DE>NSIDAD | 323 gr/em® 210 gricm’ 4 48 grfem?® 101 griem’ 4.42 gricnt® 415 grfem®
APARENTE
FORMA PARTICULAS | PARTICULAS |[PARTICULA |PARTICULAS |PARTICULAS |[PARTICULAS |POLVO
ESFERICAS IRREGULARES | ESFERICA | IRREGULARES ] ESFERICAS ESFERICAS BLANCO
GRANULARES | APLANADAS AMORFQ
HUMEDAD 30%

ligura A 1.b Especificaciones de los polvos metélico y 6xido de estafio fabricados en Stannum de México
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