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INTRODUCCION

Cén la finalidad de crear un instrumento formativo
adecuado a la diversidad de sistemas, legalés,
econémicos, politicos y sociales existentes en el mundo,
gue facilitard y fomentard el desarrollo del comercio
electrénico internacional y estableciera las bases para
la existencia progresiva de una politica juridica comun
_en;la'maperia, la Comisién de Naciones Unidas para el
Derecho Mercantil (CNUDMI), emitié a finales de 1996, la
Ley Modelo de la Comisidn sobre Cdmercio Electrénico.

Recomendéandose a los Estados soberancs miembros de
‘la organizacidn, la tomaran en cuenta durante los
procesds deAelaboracién o revisién de sus ordenamientos
especificds, en virtud de la apremiante necesidad de
uniformar Llos criterios de derecho aplicables a los®
medios informaticos de comunicacién, almacenamiento de
datos vy geé;ién extra territorial de negocios entre los
gue por supuesto sobresalen la red de redes.

Este ordenamiento se divide en dos partes, 1la

primera regula las transacciones comerciales en general,

v

mientras qgque la ségunda se ocupa Unicamente en aspectos

.

particulares relativos al uso de dichos intercambios

‘icomo la entrega y tfansporte de mercaderias. Entre los
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puntos mas importantes destacan: La ampliacidn de
alcances legal de conceptcos comoe escritd, firma vy
oriéinal, con la finalidad de aceptar formalmente el.
emplec contractual de tecnologias digitales, sin
pretender con ello definir equivalentes virtuales para
toda clase de notificaciones oldgrafas; siné que
éxclusivamente trata de determinar la funcidn basica de
cada uno de los elementos - esenciales de las
negociaciones documehtqles, con la intencidn de precisar
ias formalidades qﬁe de ser cumplidas bot los negocios
cibernéticos, © mensajes de datos, permitirian dotar a
dichas comunicaciones de la validez juridica inherente a
los “acuerdos tradicionales.

'En ese sentido la iniciativa, reconoce juridicaménte
toda informacién  generada transmiéida, recibida,
archivada o enviada de una computadora a otra, vya sea
por .EDI o e-mall;siempre y cuando esta se encuentfe
estrécturada conforme a alguna especificacidn técnica
convenida entre las partes con anterioridad, auﬁ cuando-
se trate de contratos mercantiles © de cualguier ofra-
naturaleza.

No obstante 1o anterior la diversidad de los
regimenes internos . aplicables & a las ‘técnicas

contemporaneas de comunicacidén y negociacidn asi como la

+
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incertidumbre ocasionada por esa disparidad @ limitan
considerablemente limitan el acceso ‘de -algunos paises
como es el caso de México y sus empresas a los ﬁercados
ecénémicamente amas representativos. En nuestro péis f
algunos otroé‘cuyos sistémas juridicos se sustentan en
la tradicidn romanb—germanica, todavia persisteAcomo uno
de 1os méyores obstaculos para el empleo comercial de la
informétiéa y de las telecomunicacioﬁeé_de terminal a
terminal, la exigencia de que los documentos y coavenios
estén fifmados de pufio vy letré y consignédos sobre
papel. | |

r

Independientemente de las valiosas aportaciones de
este ordenamiento, es evidente su desconocimiento Jpor
parte de 1la mayéria, de 1las naciones y su sector
empresarial, o bien la renuencia de parte de sus poderes
legislativos, primefo, para asiﬁilar la importancia y el
impacto creciente de los flujos econdmicos y comerciales

canalizados a través de Internet v las demas
aplicaciones 'computacionaieé Yy €en seguhdo“ lugar para
emprender una cruzada legislativa integral, gue vaya
‘desde la revisién y actualizacién de su marco juridico
vigente hasta la promulgacién de leyes y‘ reglaﬁeﬁtos

especificos complementarios al esfuerzo unificador de la

ONU.



CAPITULO I

CONCEPTO.S BASICOS
a) Concepto de Proceso Formativo.

A través del amplio y_extenso desarrollo‘eﬁ que se
ha wvisto envuelto nuestro mundo. actual en relaéién’con
los avances industrialés, médicos, éomércialés %
tecnoldgicos sobre todo en el campo de la electronica
puesto gue estos han creado 'que las socledades de todo
el mundo se pueden comunicar las unas cbn las btras’sin
gue existan barreras en el ambito de la comunicacién,
surgiendo asi la intgrrogante en el mundo del derecho,
poérgue 1las personas ‘no présentes. pueden crear o
extinguir obligaciones en combinacidén con formas de
comunicacién mecanicas y/o_électrénicas.

Por tal motivo, es preciso deferminar Que nuestra ley
civil, en n@ﬁeria de contratos y obligaciones, se ha
quedado rezagada en su‘,estudio; ya que la Doctrina
Mexicana, asi coma iq francesa N4 la-Italiana poco se
preocuparcn por visualizarnque en &areas no juridicas el
avance tecnolégico se dio é pasos agigantados, y‘éstos
estan inmersos en pfo de. la sociedad, por tanto es facil

determinar que el mundeo juridico no se encuentra a la

par.-con los avances de otras Aareas cilentificas de



nueétro mundo actual.
éomp todo.avqncg se da a través de un prgceso,'los
contratos no sog_la excepcidn ya que estos se basan_en
un proceéo formativo que de un contrato entendemos la
debida integracién de un ;égocio juridico bilatefal._Esa
integracién puede'alcanzarse desdeLel primer instante,
entonces se habla de un contrato de formacién simultanea
es decir que se da en el mismo momento o en forma
instanténea-é en un sé6lo écto, por lo que hace-a la otra
fofmacién que es la sucesiva es necesario recorrer un
camino, y mientras se cumple ése camino se da un proceso
mas o menos largo durante el cual el negocio juridice no
se completa, pues se'haya en trances ehcuentra en trance
dé llegar a.ser; Este ﬁodo sucesivo es tipico en las
négociaciones juridicas tanto  bilaterales como
plurilaterales. ‘

Cabe‘determinar que los procesos de formacién de un.
contrato pueden ser largos o éortos, instanténeos,.pues
las partes son los Gnicos que~esféﬁ en posibiiidad de
ser gue taqta'urgeﬁcia hay en el finiquito para la firma
de estos, la base importante de 1la debida fnteg;acién de’
voluntades es que las platicas © negoclaciones siempre

se lleven de buena manera, este Qltimo momento se le

llama contratar.
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Las conductas de las partes dirigidas a 1la
formacidén de un contrate ' se denominan tratos ¢
negociac%ones; estas conductas pueden ser vinculantes,
esto es que' no obligan a las pa:tes salvo dque pueade
deducirse que injustificadamente sebrompieron los tratos
platicas o negociaciones o que una de las partes actud
con mala wvoluntad, o que las conductas ~ fueron
suficientés para que el negocio quedarid formado.

Se precisa éue‘la mala voluntad no debe caber en
este tipo de platicas, vya que toda platica o
negociadién entre presentes o no presentes ﬁebe ser
vinculante, puestoc que la Doctrina Francesa asi lo
considera. La maia voluntad es sancionada.

Para ileéar al CONCurso de . voluntades
ordinariamente hay negociaciones o tratos previos entre
las partes,‘Que discuten las clausulas y los elementos
del contratc hasta llegar la .convencidén de voluntades.
En esta étapa preccentractual. debe actuarse de buéna
voluntad que'el perjudicado hubiera obfenido enﬁcaso de_

haberse celebrado el contrato.
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Doctrinariamente 1 se presenta una similitud en el
entendgr'e interpretar un proceso formatiﬁo, y a lo que-
desde un puﬁto de vista muy particular manifiesto Y
exponge gque un proceso formativo se'determina‘desde el
preciso momento en qué las parﬁes con un intefés
juridi;o inician platic¢as para negociar la forma, el
modo,.tiempo y lugar dé acordar sus voluntades, juridico.
y con la buena voluntéd de convenir de manera directa o

indirecta, siendo anterior a un acto.

1. Mufioz Luis Ed. Derecho Civil Mexicano.
p-p. 204,



b) Concepts de contrato. ¢

El contr;to como todo negocio juridico pertenece al
mundo del derecho, V% para su estudio debemos
inmiscuirnos. dentro del fondo juridico, va que el
contrato Contiéne su fundaménfaCién en las obligaciones
'y éstas también son parte de este mundo; por lo tanto es
una medida imprescindible conocer el concepté de
Derecho. Existiendo infinidad de conceptos como autores
hay dentro de esta ciencia, mencionando el siguiente el
cual ﬁertenece al autor Bduardo Garcia Maynez: 2 "El
conjunto de normas imperocatributivas que en una cierté
época y en un pais determinado la autoridad declara
obligatorias... Y sclo existe el derecho que

efectivamente se cumple en una determinada sociedad y

cierta época."2

2. Garcia Maynéz Eduardo Inﬁ. al Estudio del Derecho.
- Ed. Porrua, México p.p. 37



Al cdncepto anterior es un concepto presénte porque
gxpone gue es un conjunto de ﬁormaS' es deci; gue un
proceso iegislativo o de creacidn de leyes, y Qque son
imperativo—atributivés que otorgan_ derechos vy Iexigen
¢obligaciones, éstas dentro de una épocé Y  en una
sociedad establecida con todes sus odrganos de‘Estado,
poer que al tenér un pioceso legislativo que crea normas,
y gque ademas las aplica de manera imperativa vy
atributiva solo puede ser través de sﬁs EUHciones_de
Estado,” v al ser aplicadas para la generalidad y en una
cierta época significa que son presentes.

Para dar complementacidén el concgpto anterior nos
referimos a otrd-au£or como lo es el Maestro Trinidad
Garcia, ¢l manifiesta que el derecho "Es un conjunto de
normas O reglas que gobierna la conducta externa de los
hombres en socledad; es excluéivamente un producto
social;"3
"Se impone a los hombres por la fuerza de la misma
" sociedad organizada en poder y aplica una sancién gl que

vicla la norma juridica."4

3. Trinidad Garcia Apuntes de Introduccidn al Estudio
del Derecho, Ed. Porria p.p. lé6. :
4. Tbidem p.p. 16
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Como 1o défine el autor en su concepto‘la sociedad
es base primordial del_derecho pues una realidad gque el
derecho es un producto social y para la sociedad, y esté
A través de sus estructuras establecidas sera QUien haga
que la aplicacién del derecho sea de manera equitativa
pues la creacidén del derecho es responsabilidad de la
sociedad A t?avés. del Estado, a su vez el‘ Estado se
cempromete a  gue ias normas creadas sean cumplidas
conforme a lo que la sociedad espera.- . .

Una vez que hemos entrado al mundo del Derecho, con
una breve explicacién de su concepto, iniciamcs su
desglose, para asi 1llegar al concepto de contrato.
Partiendo del concepto de Derecho que expone Jgue es un
conjunto de normas imperativo- atributivas y Que sbn de
aplicacioén éolectiva, lo cual éignifica gue otorgan
derechos y obligaciones a cada una de las personas que
integran una sociedad en su conjunto; por lo que
.respecta a las obligaciones podemos diferenciar, las que
deben de cumplirse de particular a -particular, estés
.ultimas se encuentran inmersas en el medio del Derecho
Civil, el cudl estudia las reléciones juridicas entre
personas, expresandolo en el siguiente concepto: ﬁEé la

necesidad juridica de mantenerse en aptitud de cumplir

voluntariamente una prestacidén de caracter patrimOnial'Q
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moral, en favor de un sujeto que eventualmente puede
llegar a existir.”5. En el derecho civii o también
llamado Derecho Privado, que estudia las relaciones
entre particulares éxisten tres tipos de obligacicnes;
las ciQiles, las mercantiles vy las mixtas.‘

Las obligacicnes tienen su principal base de
estudio en las 1llamadas fuentes creadoras de las
obligaciones vy doctrinariaﬁente la primera es el
contrato. |
El contrato, en su concepto mas simple vy éotidiano, lo
extraemos del concepto de conQenio, el cual es, para
nuestro Cédigo Civil Féderal, que en su.éfticulo i792
expresa: "Convenio éé el acuerdo de dos O mas personas
para crear, transferir, modificar o, extinguif
obligaciones”™. Para la gran mayorié‘ de las Doctrinas
este el concepté de contrato de sentido amplio, pero
apegandonos alrordehamieﬁto legal aﬁtes mencionado, en
su articulo 1793 da el concepto de lo gque ;os autores
llaman en concepto de contrato en sentido escrito, que a-
la,letré dice: "Los convenios que producen o transfiéren

obligaciocnes y derechos toman el nombre de contratos."

4

5.Gutiérrez v Gonzalez. Ernesto, Ed. Porrta. p-p- 23
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Los doctos en la materia se han puesto de acuerdo en que
ambos conceptos se refieren a 1o mismo que es el
contrato y nuestra ley civil asi lo éonsidera al
estipular en su articulo 1859.que: "Las disposiciocones
legales sobre contratos seran aplicables a ‘todos . los
convenios y a otros actos juridicos en io que no se
oponga a la naturaleza de este o0 a disposiciones.
especiales de la ley sobre los mismos.” De este modo
-éunque los legisladores 1o contemblen de manera distinta
el contrato y el convenio serdn lo mismo para la
aplicacidén de la norma legal.

La gran mayoria de los doctrinarios considera
bastante irreal gue se consideren de distinta manera a
los contratos y a los convenios, estos conceptoé como ya
los estudiamos son la integracién de voluntades con el
fin de crear y extinguir obligaciones.

Una vez desarrcllado el concépto legal de contrato,
seguin nuestra ley civil -es importante saber y estudiar
ei concepto doctrinario del-mismo, éue ala letra dice:
"El contrato es ﬁn acto juridico bilateral, wuna
manifestacidén de voluntad: La de los éontrétantes.que se
‘poneﬁ de acuerdo. Como acto juridico es p;es bilateral o
unilateral ségun genere obligaciones a cargo de ambos

.

contratantes a sb&lo a una de elleos.”6
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Cdmosrnanifiésta el autor“el contrato es un acto
juridico bilateral, pero como écto juridico debe de
tener elementos de existencia, vy en lcuanto a su
bilateralidad recae en que las obligaciones vy de;echos
contraides son para las.partes de acuerdo como 1lo pactaﬁ
en 1las negdciaciones, perc siempre debe ser péra las
partes va qué de otra manera estariamos hablando de un
acto .juridico 'uniléteral, aungue existan contratos

unilaterales confcrme se generen las obligaciones.

~¢) Concepto dg personas distantes o no pregentes.
Dentro de 1la esfera Jjuridica de 1los contratos
existe 1la sitﬁacién de dque a las pérsonas se les
denomina éersonas ne presentes o distantes a razdn
de que no se encuentran materialmente presentes,-pero
si hay una comunicacién directa ¢ indirecta, no como se
pudiera enﬁender de mundo ajeﬁo al derecho ya gque una
persona no presente se le considera ‘como persona
extraviada, con alguna incapacidad o muerta sin saber‘de

sus. familiares.

6. SAnchez Medal Ramén "De los Contratos Civiles”
Ed. Porrta. p.p. 4 '
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Esto es comin por la circunstancia gue nuestro
Cédigo Civil no tiene ninguna regulacidén para lcs no
presenteé Yy 51 para los ausentes da ahi la confusién. |

Para la méjbr interpretacién de los conceptos
analizamos lo que consideramos del Cédigo Civil lo mas
acercado a la distincién de persona no, presente o
distante y persona ausente y a la letra exprésa en el
articulo 1806 "Cuando la oferta se haga sin fijacién de
plazo a una perscona no presente el autor de la oferta
guedara ligadec durante tres dias, ademds del tiempo
necesario para 1la ida y vuelta regular del correo
publico o, del que juzgue bastaﬁte, no habiendo correo
publico, seqGn las distancias y la facilidad o
dificultad de las comunicacicnes”. al referirse los
legisladores a 1la existencia de wuna oferta ‘estamos
entendiendé que existe una externaciéﬁ de wvoluntad al
gque va hubo un contacte y, es mas al no haber fiiado
plazc a la perscona no presente el autor gueda obligado,
- estames frente a una obligacidn de' cumplir cen  un
término para gue resuelvan a su oferta y al no-estar .
presente la otra voluntad, tuvo gue tener algun medic de
comunicarse con ella, la doctrina y la ley tan sdlo
menciona el‘ correo, telégrafo y teléfono o medios

mecanicos electrdnicos los que ya son una realidad, el
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Cédigo Civil da una solucién a un caso' posible al
establecer que se dard un plazo extra segun la facilidad
o dificultad en las comunicaciones.

s una necesidad imperiosa saber que a través del
estudio de los contratos entre auséntes se ha elaborado
una serlie de sistemas para auxiliar al juzgador al
determinar el -momento de aceptacién, de convenir
voluntades ¢ de revocar la oferta. Tales sistemas son
para dgque no quede ninguna duda en cuanto a la
aceptacién, expédicién,' recepcién e informacién. EIL
momento y lugar en €l que se perfecciona el contrato.

Las personas no presentes pueden contratar, siémpre
y cuando exista una policitacidén o que en ellos recaiga
la aceptacién .

rLa propuesta gue sé realice pQr cualguier medio
electrdénico tiene la misma validez que si se hic%ese
de persona a persona , al'igual que la aceptacidén y es
necesario no dejar duda alguna en la.fqrma del contrato
ni en el plazé de éceptacién_, ni en él objeto y aungue
es d%ficil poder determinar ia persona con la cual se
esta negecciando, vya que ios medios de comunicacién
electréﬁica mantienen una relacidn fisica,' por mas
avanzada que sea la tecnologia; ya que la.letra © signos

inequivocos, asi como el manejo de informacién puede
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llegar a Sér alterada con una mala voluntad.

Una vez expuesto lo antericr, eitraemﬁs.el'concepto
de contrato entre no presentes, segun la Déctrina
Francesa: "Son aquéllos-contratos'en que Jé aceptaciﬁn
defiqitiVa.nq.se da en bresencia de la otra parte. Es
indiferente gque las partes se hayan reunido o.. no
anteriormente a los fines de discutir el proyecto del
centrato".7

"El contrato entre ausentes, que supohe la
transmisién, por un intermediarico wvivo o un medio
mecanico, ya séé de 1la aceptacién, sea también de la
oferta origihai, cuando. la distancia o el tiempo
hubieran sido bastantes para dgue exista un interes
practico en ello, ‘la cuestién de detérminar en que
momento y en qgue lugar el contrato quedo celebrado”.S8

Como vya se expuso, todo contrato necesita de una

aceptaciodon definitiva, independiente de la presencia de

la otra parte.

-

7. Op. cit. Mufioz Luis p.p. 206
8. Op. cit. Mufioz Luis p.p. 207



17
Asi mismo no es indispensable que se hayan réﬁnido.
é_negociar, ya gue lo'ﬂnico realmente importante es qﬁe
existe un momento y'uh lugar tnico para que el contréto

nazca y empiece a producir sus efectos.

d) Concepto de informacidén via electrédnica.

En la realidad actual qﬁe preSenta nuéstra sociedad.
impetuosa el uso de medios mecanicos, électrénicos o)
personales indirectos para establecer o‘continuar una
comunicacién a la cual los estudiosos dél Derecho se han
abocado' en llamar negocios entre ausentes, perc para
nosgtros ia palabra ausente significa 'due lha'
desaparecido y no se saEe su paradero, por incapacidad,
muerte o por que asi-es su voluntad. A tal aseveracidn
considero errdénec ya que sdlo se estaré‘negpciéndo con
una © varias personas distantes © no presentes vy en
ningan momento ausénté.

Para cumplimiento de 1a necesidad de acortar
distancias el hombre siempre ha buscado la forma mas
rapida de tener continuidad pueé los viajes en barco,
las carreras de hombres en relqus en nueétro México
'Prehigpénico, el correo, el telégrafo | VY% mas

recientemente el teléfono, de agui parte un desarrollo

tecnoldégico industrial gue ha logrado gue desde el lugar
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mas eséondido de nuestro planeta se pueda mantener una
comunicacién, va que el teléfono se ha revolucionado
para dar mayores beneficios a lo gue es su funcidén que
es comunicar, asi de este modo se han desarrollado 1la
telefonia celular, la telefonia via satelital directa, vy
otras formas donde el teléfono es la base primordial
para que se inicie el proceso de COQUnicacién comé lo
son los localizadores personales via satélite, el vya
mencionado en todo el_nmndo COomo Internét, el correo
electrénico, el coreo de voz, el fax, las comunicaciones
con transmisién a pantalla via satélite de forma
personai.

Todo este amplio desarrollo se basa en la llamada
fibra éptiéa la cual es un conjunto de cables 'por lo gque
circula informacidn gque dé‘ forma electrénica puede
transportar diez millones de-informaciones mas que los
sistemas coﬁvencionales para ia telefoﬁia.

Como se expreso no existe un concepto juridico de
comunicacidn entre personas distantes a.la que nos hemos
dispuesto ha encontrar dentro de sus c§ﬁceptos da cada
palabra para poder integrar unc que cumpla' cen  las

»

necesidades del presente estudio.
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El estudio individualizado dei,concepto se inicia
con el de informaqién, que' es: "Conocimientoc que se
tiene de‘algo.y que se da a conocer por cualquier medio
de comunicacién."$9 aqui se- expresa que cualquier cosa
gue sabemos es un conocimiento y lo importanté es darlo
a conocer por cualquier medio de comunicacidén, puesto
gue si no lo externamos no séra informacién, sera ﬁn
simple c¢eonocimiento.
EL concep;o de vié en su forma-de simple que .en realidad
es parte de nuestra necesidad para este estudio ya que

desde un punto de vista muy personal via es: El medic de

comunicar. Y  para los doctrinarios es : "Todo lo que

+
’

ceonduce de un lugar.a otro."; asi lo entendemos como el

medico puede ser ﬁno dé los ya mencionados en parrafos
anteriérés,.pues es una realidad imperiosé saber gque la
‘sociedad necesita de la tecnologia" para poder
desarrollar sus compras, sus Qen;as; ménejo de sus
fianzas personales o coﬁerciales, para los comerciantes
es una necesidad basica pues que no se adentra al mundo
manejado o ceon.la utlilizacidén de medios computa;izados

practicamente el desarrollo 'de la humanidad terminara

.

‘

9. Diccionario Larousse p.p. 54 México D.F. 1990.
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Por arrollarlo ya que el manejo de una computadora
personal siempre reduciré. riesgb§ de errores en el
manejo de informacién legal, fiscal.

‘Para el complemento base de nuestro concepto falta
conceptualizar lo que es la electrénica, rama industrial
Yy gue se entiende asi: "Aplicacidn industrizal de los
electrones,libres Y desarrollp de sus conocimientos de .
sus propics electrones libres."10 |

Ya que tenemos las tres partes necesarias para
formar el concgbto las integraremos primero  como
concepto aislado al mundo  del Derecho, 'para- después
integrarlola nuestra perspectiva juridica, el cual gueda
de la siguiente manera: El instrumento material para
hacer participe de lc gue conoce ¢ se tiene presente vy
lolquiere dar a conocer a otro. Esto es ya hablando de
un medio de comunicacidén es 1lo wvalioso para nuestro
estudio puesto que a la falta.de este estarian hablando
dos personas al aire, vy buScando.con quien tener la
pdsibilidad: de llegar a una convencién de negocios vy

tratos por contratar.

' 10. Idem p.p. 70
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Ya una vez teniendo las bases para formar nuestro
concépto, el cuél se debe apegar a 1la realidad vy
encuadrar dentro del marco juridico, entonces estaremos
frente a que la informacién via electrdnica serid: "Todo
conocimiento que se adguiere por cualquier medio con.la
intencién dé darlo a conocer por un conducto.ﬁaterial
con el fin de llegar a una voluntad receptora, con la
poéibilidad de también ser voluntad receptora y no sdélo
voluntad emisora”.

Los conductos materiales ¢ instrumentos materiales
por los cuales se va a entablar ia comunicacién.deben
tener la caracteristica de ser de manejo mecanico
electrdénico, puesto que la base fundamental de nuestro
concepto de analisis es la existencia de medios paré
disminuir las distancias, ya que la iQa y vuelta del
corréo es el mismo tiempo que si se tratase de negociar
personalmente, yva que la distancia es ia misma entre el
emisor y el receptor. De este modo tratamos de
determinar gque si se emite la.informacién a través de un
medio directo de informacidn electrdénica la distancia
sera la misma perc el tiempo de recorrido se disminuye.

Todos los medios de comunicacién electrénica han sido
creados para acortar las distancias y agilizar 1la

comunicacién, pero tcdos con una peculiaridad y es que
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la seguridad de que la informacién lle@aﬁé a su destino
no es cien bor' ciento sequro y todos tienen lé
posibilidad de caer en error y esto hay que
especificarlo durante los tratos y negociaciones bara
asi evitar controversias juridicas.

Los instrumentos materiales de comunicacién tienen
cada uno de sus caracteristicas de funcionamiento, los.
que operan a través de un sistema teléféniéo se activan
pér medio de una red de transmisién de informacién, la
cual es enrutada por me&io de un 'microcomputador
personal al que se encaminan programas de comunicacién ,
gque se siguen por la red de paquetes conmuntadces de voz;
estos inician su activacidén y recepcidén de entrada con
un nimero de acceso al cual se le denomina ntmero clave
este puede ser privado o de servicio al publico directo
es decir que tu mismo' comunicas el numero de manera
geﬁeral a persona indeterminadé'a ambos numercs se le
llama nuimero de correo, el correo puede ser de ﬁoz-o de
informacidén escrita, la diferencia radica en el correo
de vozZ necesita de un teléfono vy corréo electrénico tan
solo de una computadora personal y un numero recepto; de
informacién, en la actualidad el manejo de informacién
se desarrolla de manera tan radpida que el mundo- de- las

computadoras se han revolucionado con el Internet que es
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la supercarretera. de la inférmacién la que coﬁ la
bisqueda de lo que te interesa penetras en las ventanas
de informacién y ahi es donde te van guiando hasta
penetrar vy poder 'llegar a negociar o© intercambiar

informacién. |
Todos estos‘sistemas Se practican a través de la
fibra épéica base de la comunicaciones telefénicas, asi
mismo con el fax, algunos autores consideran al fax y al
teléfono como una forma simultanea de comunicacidn es
decir -que se trata como si fueran personas presentes con
la salvedad de que se puede pactar que las partes.
después ratifiquen por escrito 1o negociado peor
teléfono,-la razdn es que lo que se platica por teléfono
puede ser desvirtuado a la llegada por el fax o
simplemente la éctuacién de alguna de las parteS'puede
ser de mala voluntad, negando la recepcidén de  1la
_informacién o la emisién por tal motivo considero se
deben-. aplicar las reglas a los convenios o contratos
entre no presentes.
| La informacién via satélite tiene dos variantes
comerciales ia primefa,'el radio localizador personal y
las segunda la conferencia personal por pantaila ';
imagen. La primera es 1n 'mecanismo electrénico de

recepcidén dé mensajes escritos que 'se activan con una
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llamada telefénica y al igual que el fax se puede-
calificar que la aceptacién‘ o recepcidédn de lé'
policitaéiéﬁ se realice entre personas-no presentes, no
asi_en lé conférencia personal en pantalla con imagen,
ya que aqui laioferta o la recepcidén dé la aceptacidén si
se puede considerar como entre pefsonas presentes; claro
con la salvedad de que en éée momento se cier;én las
negcciaciones y se transmitan ‘de acuerdo a la forma
legal, ;a firma estampada en lo coqvenido aﬁteriormente
por escrito. En este momento ya podemos hablar de que
las formas de comunicacién eiectrénica pueden Yy son
utilizadas simultaneamente para una misma negociacidn,
puesto que la unica forma de recibir y emitir 1la fbrma
escrita firmada seria por el sistema fax, y aprovechando
la.pantalla‘con imagen, verificar la autenticidad del
memento de la firma. Este seria el preciso momento del
perfeccionamiento e integracién de 1los elementos de
existenpia de un coﬁtrato, pero este tipb de
conferencias no son tan faciles de darse en la practica
cotidiana.

Como sabemos, uno de 1los aparétos de comunicacidn
mas importante y usada de forma coman vy Que la mayoria

de las sociedades consideran parte de su vida cotidiana

lo es el teléfono. Desde su aparicidén en el mundo ha
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sido la forma mas directa de cémunicarse, tanto en'la
_Vida privada, comercial % social_dentro del mundo, es
peor ello que lbs diferentes ordenamientos legales que
rigeq a la sociedad, asi como los autores de textos
juridicoé' ya siempre 1lo contémplan Como  un médio de
comunicacidn directo y en cuanto a su forma de llegar a
contratar se interpréta lo pactado como si laé partes
estuvieran cara a cara; pbr lo que se apiican las reglas
generales de  los contratos entre presenfes, debiendo
guardar la oportunidad de ratificar por escrito, si ‘asi
lo han éonvenido las paftes.

Cesde un punto de vista muy pérsoﬂal, tiansmisiones
telefénicas deben ser siempre ratificadas por esérito,
va que el surgimiento de aparatos mecdnico electrénicos
ya facilitan ;a transmisidén de la forma escrita, porque
el teléfono 'ha surgido ;oda una industria y este es la
base’ primordial de la comunicaciéﬁ electrénica. Es
decir, sin el teléfoﬁo no existiria el fax, ni el correo
de wvoz, ni el qorreo electrénico, mucho menos 1la
comunicacién satelital y la’ intercomunicacién de
compuﬁadoras personales. Por ello en el mundofjuridico
el teléfono tiene mas importancia de la que se.da dentro

de la Doctrina y Leyes vigentes.
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Para finalizar- el presente capitule por altimo
estudiaremos el concepto de teléfono, que-a la letra
dice: YEs éi medio de transmitir palabras a través de
las ondas electromagnéticas por conducto de un micréfono
de carbén y un auricular que . constituye el llamado
microteléfono, gque ‘se integra a su vez por un disco
selector, un conmutador y un timbre™. 11

Enfocando el concepto anterior en el marco de los
contrétos, quien a través de levantar un auricular vy
extetnar su voluntad para solicitar queda obligédo a
cumplir su oferta a quien en otro auricular recibe en
forma directa sin mediar duda del objeto de la misma,
asi cémO'lg persona que ésta recibiendo tal imformacién;

si én‘este momento se fija plazo para la aceptacidn es
el mismo el que se debe cumplir, si no el tiempo preciso
que dure la llamada, es decir, con conforme a nuestra
Ley vigente‘los legisladores dan una soluciédn rapida y
precisa,. asi éomo-clara a guien sin perdida de tiempo
desea externar su voluntad a travéé de una oferta V% ésta'

sea aceptada ¢ negada inmediatamente.

11. idem p.p. 91
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CAPITULO II

EL PROCESO FORMATIVO DEL CONTRATO CON LA ESTIPULACION
DEL USO DE INFORMACION ViA TELEFONICA.
a) Pr9ceso formativo del contrato.

El contrato como negocio juridico es un fenoémeno
producide por el Dereche, vya como todo fenémeno'
producido por el Derecho, con esa natufaleza nace, vive
Y se extingue; nace con fines determinados que cumplir y
desde ese momento hasta su extincidén debe de 1llenar
formalismos de las_fﬁnciones que le son propias.

El contrato naée, vive y se extingue y clarc de
llenar los requiéitos que establece la léy tantc para su
nacimiento, su vigencia vy su extincién, Yy sus
carécteristicas le son propias puesto que existir normas
espécificas para su regularizacién éstas.son la base de
que su formacidn se adecue a la realidad y disposiciones’
legales.

| "Por forﬁacién de un contrato entendemcs la
integraciéh de un negocic juridico bilateral con todos
sus elementos, esta integracidén se puede dar desde un
momento © un primer instante o bien se puede integrar

paulatinamente o sucesivamente, durante el proceso de

+
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formacién ya que sea en un insfante o sucesivamente'él'
negocio toda&ia nc esta completo, pues se haya en trance
de llegar a ser".1l |

La formaciéﬂ que se da suéesivamente es_tipica'de
negocios juridicos. bilaterales o plurilaterales, 1la
formacién sucesivamente es caracteristica de la mayoria
de los contratos ya que como negocio juridico bilateral,
a su integracidn de todos los elementos Jue preceden
tratos © néegociaciones de ias partes, llevados al cabo
por si mismo © por representantes, bien entendido que
las personas juridicas se comun;can por medio de ellos o
de sus oérgancs, este es el proceso de contratar.

Cabe destacar que el proceso de contratar puede
llegar - a ser tan largo o tan corto como las partes asi
lo dispongan puesto que el tiempo no es ningﬁn'elemepto
de existencia de los contratcs, y ademas el proceso de
contratar no tan sélo se‘puede dar a un solo ‘contrato
puesto Que se pude mantener platicas para el cierre de
un contrato del cual pueden dépender muchos © pocos mas,
la forma de comunicacién a través de emisarios es la mas
comin peroc ya es tiempo de que las personas gue deseen

ahorrar tiempo y dinero lo hagan por medios electrénicos

1. Mufioz Luis, Derecho Civil Mexicano, p.p. 204.
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y ya hay quien "asi lo realiza este tipo de
contratacicnes, pqeden parecer muy riesgosas pero se
pﬁede régular el riesge y llegar a ‘ser de mayor
productividad que las de emisarios que puede llegar a
désvirtua; de quien ios manda contratar.

El momento de las platicas o negocios normalmente

se realiza persconalmente perc para los casos especificos.

donde por razcnes de tiempo y/¢ distancia nd hay la

oportunidad de que la negociacién sea directa vy

perscnalmente material, se utilizan  medios de’

comunicacién como lo son el teléfono, fax, correo de
voz, correo electrénico, la practica comercial se ha
v;sto muy favorecida pues una propuesta ae negocios se
llega a dar por ofertas escritas ‘o publicadas, de
transﬁisién de radio o televisién también® en el
Internet, estas son ‘las formas de llegar a .las
voluntades en masa y asi se ofrece y se acepta por
medios de comunicacién y aunque no exista relacioén

personalizada si pero si de voluntades ya que existe una

-

voluntad de ofrecer un voluntad de recibir para negociar ..

vy se de la aceptaciédn de la propuesta. ‘ .

"Los tratos o negociaciones son conductas dirigidas

+

a la formacién de un contrato, y estas conductas no
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deben ser wvinculantes esto es, no obligan salvo que
puedah deducirse que injustificadaménté se rompen estos
tratos o negociaciones, pero rara vez estas conductas
son suficientes para que se de la formacién de un
contratoc. Contemplando i1a posibilidad de muerte de una
de las partes durante estas platicas, se reduce la
posibiiidad de contratar, y como no hay contrato, no hay
responsabilidad para gue surtan efectos, salvo que se
pacte lo contrario."?2

En caso de la posibilidaq de coﬁtratar pbrque‘
existan' la declaracién de las partes es necesario
aclarar su voluntad, que estos elementos 'sead
extrinsecos de 1la negociacién sean aclarados, para
precisar el caracter de las voiuntades.

Cuando existe una declaracién de voluntad’fupura_
para contratar o'ﬁentro‘de las negociaciones o© porgue
una vez vya celebrado e; contrato, surta efectos esta
vdluntad, hay que aciara£ de"igual manera Yy en la
declaracidn debe ser emitida con fidelidad y claridad

asi evitar que se le atribuyan una voluntad diversa a la

real.

2. Idem Mufioz Luis, p.p. 205
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En este sentido es precisc que' la determinacidn de
las voluntades para negocliar-sean especificas Y esté que
se basan en medios de comunicacién las partes o  sus
6rganos encargados de negdciar.gclarenjdentro del céﬁpp
de uso de aparatos tecnolégicos .deben. Yy pueden tanto
informacién o confirmaciones o aclaraciones por medios
de comunicacidén mecénica electrénica.

"Dentro de una oférta o propdes;a'de négocio existe
el consentimiento,’ este consentimiento es la voluntad
del deudor para obligarse  con un ‘acuérdo de
voluntades, vy debe existir una voluntad real o sea gue
no este 'viciada por un menor. de edad, ebrio, droéado;
demente o ﬁipnotizado, ademas la vdluntad serila 'y
precisa, no debe mediar, broma, juego, o fines
'didécticés, _ademas de que esta voluntad debe -ser
exteriorizada va sea en forma expresa o técité." 3

ﬁstas formas pueden ser expresadas por medios de
comunicacidn mecanico electrdénicos siempre que 1las
partes asi lo pacten o por el uso asi lo practiquen.
Asi lo dispone el'articulé 1803 del Cédigo Civil wvigente

para el Distrito Federal y en sus articulos 1805, 1806,
)

3. Sanchez Medal Ramén, Contratos Civiles, p.p. 28 y 29
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exterioriza carece de relevancia juridica.

Suelen distinguirée dos clases de declaraciones de esta
voluntad.en un negocic juridico, cuando declaracidon es
recipticia, es que te interesa una persona determinada vy
las no recipticias que la proposicién de negocio es.
dirigida a wuna gran mayoria, no hay destinatario
concreto o determinado, como sucede en las ventas por
telévisién con pago a la tarjeta de crédito a través de
la transferencia de fondos por una red computarizada de
datos © cuando abres una ventana de Internet con la
finalidad de wvender un producto.

Para llegar al cierre de negociacicnes o tratos, vy
formar'un‘contraﬁo se debe acordar las wvoluntades, no
debe haber vicios del consentimiento ni error en el
objeto, situacidén que se debe precisar en contratos por
medios de aparatos electrédnicos mecanicos. Sin embargo
no toda deficiencia en el consentimiento hace
inexistente el contrato, pues hay vicios del mismoc que
afectan solo la validez de un contrato existente segun
acontece en el error nulidad o error vicio y con la
viclencia moral o intimidacidén y defectos que no afectan
su validez COmO OCurre en un error indiferente.

Comp_ya se menciono para que se de un.confrato hay

un proceso formativo, este debe ser regulado por la
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Buena voluntad es decir la forma de ponerse de acuerdo
en la integracién de 1las .lausulas .y- élementoé ~del
contrato, vy de este modb llegar al consentimiento en
ésta.gtapa de formacidn del contrato el cual se integra
per dos fase;, la oferta o© propuesta y.lé aceptacidn
ambas las pueden hécer directa o indirectamente entre
presentes o entre no presentes asi lo dispone el
articulo 1806 del Codigo Civil, |

o Existe una carécteristica de cuando se reaiiéa una
'oferfa entre no presentes pero a esta oferta se la hace
la fijacién de un plazo para hacer ‘aceptada a_ un
destinatarib determiﬁado, aqui estamos‘ frente . a 'un
contrato entre no péesentes, pero cuando se hacé una
oferta a'pepsonas'hp determinéda sin‘plézo de aceptacidn
estaremos frente“ a una declaracién unilateral de
voluntad.

- PImportaamucho determinar el momento y lugar .en que
se Qerfecciona un contrato y entre-ausentes,'puesﬁpor lo
que se refiere al lugar hay que precisar cualies el
tribunal competente para conocer de la interpretgcién Y
cumplimiénto del contrato y cuales son las formalidades
gque debieron llenarse para el mismo contrato, €en cuantO'
el momento de éue se perfecciono hay también que

precisarlo para saber si habia capaéidad de las partes



36.

bara contratar y para determinar si aplicar la teoria
del riesgo o para fijar el inicio de la prescripcidén o
para esclarecer si el contrato se celebro durante un
periodo sospechoso en 1los casos de concurso de
aéreédores o de quiebra." 5

La doctrina describe ‘cuatré. siétemas: El de 1a
declaracidén, cuando el destinatario declara acertar y el
cohtrato. se perfecciona, el de Ila expedicién; eL_
contrato se perfecciona en el ﬁomento en :que el
aceptante de la ofe;ta pone en el correo o envia anuncio
para dar a conocer al solicitante su aceptacién, el de
_la Recepcidn, momento en que el solicitante o prdponente
recibe la aceptacién aungque no se haya enterado toaavia
de su contenido, vy el de 1la info;maciéﬁ que. considera

‘pe;fecto el contrato hasta que el oferente se entera de

la aceptacién por el destinatario de la propuesta.

5. Idem. Sanchez Medal p.p.
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Todo contrato debe tener un objeto, ‘no se traté de
un objetb ﬁaterial ﬁropiaménte dicho, sino que puede ser
un objeto cosa, objetQ hecho del contrato} de cualquier
forma debe estar dentroc de la naturaleza, ser
determinado o deﬁérminable en cuanto a su especie Yy
estar dentro del cqmercio, en cuanto al objeto hecho
puede ser poéitivo (hacer una cosa) © negétivo (no hacer‘
una cosa) el hecho debe‘ser pﬁsible V% iicito.

Durante la celebracidén de platicas‘o negociaéionés‘
se debe determinar ciaramente el objetc del contrato ya
gque los mas .avanzados sistemaé_de éomunicacién asi lo
permiten, la‘ clara descripcidn 'detallada,('la  bobia
exacta o la receécién Y exposicidén visual a través de
pantalla, fadios, localizadéres alfa numéricqs.

La mejor forma de contratar es a través de uno
mismo ya que el contrato aﬁténomamente concértado es;,
por ello mismo, justo, pueg'nadie'habria de consentir
voluntariaﬁente en su mal; dadas estas circunstancias la
mejor practica .para negociar -es la persbnal.

Aqui el aﬁtor considera como la mejo} forma la
manera de negoéiar es de pe;sgha a perscna a través de
via directa que es la forma directa personal inmgdiata,

a

pero considero gque la comunicacién via electrénica
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cumple las funciones es entonces gque la manera de
negociar ya sea en fbrma personal © por via mecanico
electrénica deba ser de manera personal del iﬁteresado_y
no a través de terceras'personas.

Es por eso y "de acuerﬁo a la doctrina Francesa se
consagro el p;incipio de ia libertad contractual, la
libertad de la convencidédn al que los autorés denominaron
"Teoria de la autonomia de la voluntad”, la cual permite
al iqdividub crear, a Su arbitrio, los contratos y las
obligacicnes que libremente decida{ dichq principio-
subsiste hasta la fécha, aunque ma&s limitado dia tras
dia, pues la libertad de accidén 'del individuo se
encuentra restringida por los infereses comunes, Yy por
los intergses de‘la sociedad". 6

Como lo manifiesta la doctrina francesa a través de
la autonomia de la voluntad, esta debe ser la baselde
108 contratos vy la fundamentacidn de las obligaciones ya
que es como las partes lo esﬁablecen, pero.claro con el
alto indice deA‘criminalidad el Estado éomo 6rgano
regulador los ciudadanos a su cargo, poné restricciones
tales como la buena voluntad para contratar 1las buenas
costumbres, los

6. Bejarano Manuel, Teoria General de las Obligaciones,
p.p.49 ’
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actos licifos y los que déﬁen la moral de la sociedad.h

De éhi que 1la pfomulgacién de leyes imperaétivas Y
-prohibitivas gue ~impiden cada - vez con mas
frecuencia la celebracién de actos © negocios
encaminados o contratos perjudiciales, por eso existen
cada vez formas para la comunicacién vya sea via
electrénica -que deben ser réguladas junto con 'la
voluntad de las partes que ési lo convienen.

El iiicito.el que es contrario a las leyes de orden
publico o 1las buenas costumbre; el fin o motivo
determinante de la voluntad de 1los que contratan'tampoco
debe ser contrario a las leyes de orden publico ni a las
buenas costumbres.

"Asi la autonomia de la voluntad és neutralizada
por las normas.que'aseguran la convivencia social. Las
limitaciones que ia ley establecé .a la wvoluntad
particular son cada dia mas numerosas por la necesidad

, .
de proteger 'intereses colectivos contra la accién
individual.

Total que para que se de un proceso formativo se
requiere de dos emisiones de voluntad sucesivgf‘de dos

declaraciones unilaterales: 1la oferta o propuésta y la

aceptacién. " El procéso formativo que relne y funde el
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consentimiento y la oferta se le llama contrato; un
_acuerdq de voluntades se forma cuando una oferta vigente
es aceptada 1lisa vy ;lanamente, es un acherdb de
voluntades: .quererles se reunen, vy constituye una
voiuntad coman, "™ 7

Nuestro Cdédigo Civil considera que en ei‘convenio
se realizan cuatro funciones juridicas;  crear,
transferir, modificar o© gitinguir cbligaciones.

"En efecto a través de un convenio se puede'pactar
la conservacidn .de derechos vy obligaciones, vy esa
conducta no se puede asimilar a cualquiera de las otras
cuatro funciones, establecidas por la norma.

En la celebraciép de un convenic se pﬁede ademas de
crear transferir, modificar y extinguir derechos Y
obligaciones también conservér derechos vy obligacionesAy
es que estg figura juridica llamada convenié puedé
reaiizar una funcidén mas 1é de: conservar defechos yl

obligaciones.” 8

7. Ibicdem Bejarano Manuel p.p. 49

8. Gutiérrez vy GonzAlez, Ernesto, Derecho de las
Obligacicones p.p. 217 :
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Convenio es el acuerdo de dos o mas personas para
crear, transferir, cbnservar, modificar, ext;nguir
derechos' y obligaciones. En el .estudio del convenio
encontramos dos'especieé Qe convenio un amplio ovflatu
sensu" ‘y el conQQnio en sentido estricto o "strictu
sensu'”. |

Si el contrato especie del género convenio, ctea Y
trangfiere derechos y obligaciones, y- el convgnio en
'sentido ampiio, ios -crea, transfiere, modifica Q
extingué "se tendrd que por exclusién el acuerdo de
vblpﬁtades qué‘mOdifica extingue obligaciones o derechos
puedé 0 recibe el nombre de convenio strictu sensu.

El contrato como acto juridico tiene elemenfos de
existencia o estructurales y precisa ademéé para que
-exista Yy nazca la necesidad imperioéa; un acuerdé de
voluntades o con sentimienfo y un objeto,
excepciénalmente la sclemnidad.

"La funcidén Juridica del contrato es que' es una
via, la mé&s amplia para la creacién voluntaria de
derechos de crédito‘ convencionales, y esta 'forma,
siempre ' que se den -sus elementos se produciran los

efectos de un acto de este tipo, aunque sea especie del‘

acto no .estuviera expresamente regulada por la ley, la
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regﬁlacién_'de la’ ley hace del contrato sirve también
'para regular tecda clase de  contratos gue no estéen
expresamente reglamentados,. ademas de gue las
disposiciones sobre el contratolson aplicables a todos.
los convenios y actos juridicos en general.- Por acto
juridico entendemos: La manifestacién exterior de la
voluﬁtad,que se hace con el fin-de crear, transmitir,
extinguir o modificar una .obligacidén o un derecho, y que
pfoduce ei efecto deseado por su - autor, porqué el
derecho éanciona esa voluntad. Esto ségﬁn ié doctrina
francesa, aplicéndose al derecho.éivil 0 comurn.

Por tanto un efecto de Derechorno se proddciré, en
ausencia de cualquiera de esos elementpsh si falta 1a
voluntad, no se puede prodqcir el efecto por el solo
derecho objetivo y por el contrarié si falta la voluntad
fampoco se produciré_ el acto, son dos elementos
estrechamente vinculades en la informacidn del acto
juridico.™ 9
E1l acto juridico se compone de sus elementos de
e#istencia Que s0on £res: Una o‘ mas voluntades
juridicas, una en el llamado acto unilateral, dos o mas

el llamado acto bilateral o plurilateral que esas

9. Ibidem Gutiérrez Genzalez p.p.
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voluntades tengan una finalidad la de producir una
consecuencia sancilonada por el derechb,.esto‘es querse
persiga un objeto. " Cuando el defecho exige cumplir con.
una scolemnidad o sea una forma solemne; sino se dan doé
de estos elementos la voluntad ¢ voluntades y el objeto,
; 7 .
ho se podrd crear una acto juridibo; no_existi;é un acto
juridico. |

La ausencia de cualquiera de los elementos de
existencia consentimiento, objeto y en algunos césos la
solemnidad comeo forma, se sanciona con la inexisfenciar
del acto. - _ .

"El consentimiento es el acuerdo de dos o mas
voluntadgs que tienen gue crear, transferir,
conservar, modificar o extinguir efectos de derechos vy
es necesario que esas - voluntades tengan . una
manifestacidn exterior. - o

Aqul se presenta el consentimiento como algo no
unitario, ni simple en su- constituﬁién sino como un
contenido compueéto ya que se forma de dos o més
voluntades, esaé dos Avolﬁntades al unirse 'generan el
consentimiento, recibe una el nombre de'propuesta oferta
o policitacidén y la otra una aceptaciédn.

Se vera, COMo. cadé uno dé éstos elementds de

P

existencia del consentimiento ya que a su vez‘elemento
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de existencia del contrato valen por si mismo y'producen
efecéo de derecho a un cuando no lleguen a formar el
consentimiento." 10

Cohv}ene en primer lugar avefiguar en que medida és
necesario el consentimient§ y cual es su pode? creador;
esta indagacidén requiere del estﬁdio de la autonomia de
la voluntad. "Desde el punto de vista filoséfico cual
eé el valor de 1la autcnomia de 1la wvoluntad. La
volungad, a los ojos de los filbsofos del siglo XVIII,
es la fuente de todos los derechos. El individuo no
esta obligado sino por -su voluntad, directamente en el
contrato indirectamente y tacitamente cuando la
obligacidén esta impuesta por la ley por no ser esta que
debe, por otra parte intervenir con extrema reserva, Mmas
que la<expresién de la veluntad general. No solamente
los fildésofes del siglo XVIII wvelan en la voluntad la
fuente de las obligaciones sino gque le reconocian un
valcor moral; por ser libres e iguales lo individues, el
éontrato libremente discutido es necesariamente
equitativo, toda traba del -legislador compromete ese

equilibrio implica una injusticia.

10. Idem Gutiérrez Gonzalez p.p.
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La excelencia de la voluntad apareéeria mejor en el
ambito del dinero, el empresario © gente ‘que maneja
dinero no dara pruebas de iniciativas en sus empresas
m&s que si contrata libremente, solo si se regula por si
mismeo y a su antojo, sus actividades, su comercio se
basé sobre la libertad ilimitada, una reglamentécién-no
aporta sino desalienta é la iniciativa y la competencia
es la tesis dei liberalismo.™ 11
"Contra esa posicién, las escuelas Socialeé V%
socialistas reaccionaron ﬁigorosamente en el curso del
éiglo XVII, se negd el pépel contenido a la voluntad en.
.lé eséuela libéral; por si sola, 1la voluntad es
importante para crear obligaciones, es la sociedad la
‘Gnica gue posee ese poder, la voluntéd no sino un
cenmutador que da paso a una corriente cuya fuente se
havya en - otro lugar; La experiencia demuestra gue un
contrato no eé_forzdsamente jﬁsto, que con frecuencia
coﬁsagra el aplastamiento del débil por el fuerte, o
a las iniciaﬁivas de las gentes'sin escrupulos en el
terreno econémico, la libertad conducé a crisis graves
gque tan solo puéae evitar una severa reglamentacién.

&

11. Henry, Jean, Mazeud, Lecciones de Derecho Civil,
Parte II,V I, pp 127.




46

Désde lpego-es preciso- reconoccer gque el exceso de
reglamentacidn es también peligroso suprime la
iniciativa 1la atraccidn Ael riesgo toda personalidad
desaparece; el hombre queda reducido al estado autdmata
en el centro de negocios juridicos prefabricados.

Por consiguiente debe reconocerse un papel
importan%e a la voluntad, pero taﬁ solo como un medio al
servicio del derecho como un instrumentos del bien
comun. El legislador debe intervenir siempre gque el
contrato no sea conforme con ese bien coman ;alificado
de orden publico en el 1lenguaje juridico y buscar el.
estado de equilibrio que permita a la personalidad
desarrollar sds iniciativas dentrc de los limites
ordenédos por un evidente ihterés social. . .

Para la doctrina francesa en la aplicacién de 1la
escuela liberal, no debe oponerse ninguna barrera a la
libertad de contratar pero ningin sistema juridico a

consagrado jamas una posicién utdpica." 12

i2. Ibidem Gutiérrez Gonzalez pp.
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‘En la redaccidén del Cdéddigo Civil se oponen a la
libertad contracgual o a la eséuela liberal en. el
-sentido de que se incluyen a las paftes el'ordeﬁ publico
vy las buenas costumbres como impoéiciones' que -deben
guardar las pértes. Comprenden en el orden publico las
cuestiones relacionadas con la organizaciéﬁ del Estado ?
con la forma de gdbierno,' las de .interés para la.
familia, la libertad o el estado Qe las personas,.la
nocidén de orden publico " se ha  desarrollado
" considerablemente, su elasticidad a perﬁitido extenderlo
siempre‘que las necesidades social, el bien comun lo
exijan. "La nocién de buenés costumbres consfituye un
aspecto pafticular del orden publico sin dimensiones son
imprecisas en su mayor . parte redunda en la moral
admitida eq'una época determinada, entonceé‘se entiende
que la nocién de  orden piblico se desenvuelve y la
moralidad tiende a restringir a las partes;" 13 |

En el munde de la voluntad permitida por el Estado
a través de la'éplicacién de la ley, ya que la voluntad
expresa declarada sélp es la medida en que se reproduce

-fiélmente la voluntad"reales decir 1la voluntad real

13. Idem Gutiérrez Gonzalez pp.
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interna debe ser igual a la wvoluntad expresa declarada
y debe de p;evélecer para la declaracidén de la voluntad
real. interna serd un obstaculo en 1la formacidén del
contrato. - |

El derecbo positive francés una cuando considera
como necesario la voluntad interna? exige no bastante,
para que produzca efectos sea voluntad gque se manifieste
0 exteriorice.

ALa voluntad debe manifestar sus existencias a
traVés_de la exteriorizacién, de eéte modo deja de ser
interna y pasar. al plano social, la existencia real es
la wvoluntad interna y su manifestacién declara esa
voluntad. |

La voluntad aislada no produce, en principio ningun
efecto juridico. Por.la sola expresidén de voluntad el
hombre no puede convertir en deudora a otra peréona
encadenérla a vinculos dé obligacién.

Lo mismo ocurre al momento de gue una .persona sea
deudqra por si sola no manifiesta wvoluntad solo el
acuerdo de voluntades complementa una con la ¢tra, es
creador de obligacioﬁeé.

EX acuerdo deivoluntades, ya sea instantaneo, va
sea luego de cierto plazo, puede ser instanténeo-si;las

1)

partes estin presentes y si hablan por teléfono.
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Incluso en presencia una.de la otra, las partes piden a
&eces un plazo de reflexidén ciertos tratos preceden a su
decision. . Entre no presgntes que se popciertan por
medios- mecdnicos o  electrdnicos  estd  superada
forzosamente, para un plazo de aceptacién el acuerdo se
realiza en dos tiempos, supefados por un tiempo muerto.

Sea instantaneo, o} no, el céntrato, el
‘consentimiento implica dos operaciones, se compone dos o
mas voluntades expresadas; la oferta o policitacién y la
aceptacién." 14 |

En el ceontrato entre personas no presentgs existe
una dificultad que superar a la perfeccidén misma del
contrato: la determinabién del lugar y el momento en gue
la oferta y la aceptacién se encuentran para formalizar
un contrato. |

El contrato entre no presentes puede ser concertado
por cualﬁuier medio de comunicacién, mecanico o
electrénico a través de la correspondencia, telégrafq
este contrato plantea la doble cuestién del tiempo y
lugar en que se perfecciona el contrato depende‘ el

nmomento en. que se concluye. El contrato concertado por

14. Idem Gutiérrez Gonzialez pp.
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teléfono és también un contrato entre no presentes, este
contrato suscita tan solo la cuestién del lugar de
formacidn.

El contrato exige el acuerdo de las wvoluntades,
exteriorizaﬁdo por la dec%aracién del proponente)y del
. aceptante. Atendiendo a otros éutores' coh "la misma
perspectiva de estudio sobre el momento de la formacidn
. del contrato y el problema del contrato celebrado por
teléfono. ‘

"En la doctrina se considera que este, para los efectos
juridicos es un contrato entre presentes, porgque existe
la misma posibilidad material de discutir en el mismo
acto 1la oferta y 1la aceptacién tal como si los
contratantes estuviesen materialmente el uno frente al
otro. La doctrina y la jurisprudencia aplican reglas
del contrato entre presentes, de manera gue si no
aceptaba la oferta en el mismo momento en que se hacila,
cuando no se concedia un p;aéo, :la oferta quedaba
desligada. Y nuestro Cédigo Civil vigente asi 1lo

diépone." 15

15. Redina Villegas, Rafael, Derecho Civil Mexicano, pp.
275,276. ' '
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Contrato . por teléfono.- Las palabras vy el
-ceonsentimiento son llevades al contratante pérsonalmente
y en la préética con la misma rapideé gue entre
presentes, por lo que estos contratos son desde el punto
de vista del tiempo empleado en celebfarlos, entre
presentes pero desde el punto de vista del lugar en qgue
se celebran entre ausentes.‘ El contrato por teléfono es
valido y puede ser probado en los mismos casos y en las
mismas condiciones que lcs contratos verbales. El-uso
de confirmar por correo los contratosl hechos por
teléfono no  impide que el CONnCurso de los
consentimientos sea creador de obligaciones. Sin
embargo, debido a la ausencia de testigos que hayan oido
a las partes, sino media de confirmacioén por.carta y'en
caso de denegacién, solamente la aceptacién tacita o
bien, el silencio permitiran establecer la existencia de
la obligacién." 16

Contrato entre ausentes. Estos -contratos presentan
un problema desde el punto de vista.juridicb en cuanto
al momento aungue el contrato se entienda celebrado, v
tiene gran interés determinar eselmomento por 1o gque se
16. Planiol Ripert, Tratado Practico de Derecho Civil

Francés, :
T VI, pp. 212-213.
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refiere a la ley aplicable y al problemalde los riesgos.
La determinacién del momento en que se perfecciona el
contrato eé interesante, desde varios pﬁntos de‘vista
siguientes que son los principales a tomar en cuenta
para la aplicacién practica.

Por 1o gue hace a la .revocacién de 1la oferta,
mientras el contrato no se perfeccione, puede revocarse .
a la oferta por la nmuerte del oferente o por una
manifestacién de voluntad.

Para apreciar si las partes son cépaces, debe uno
colocarse en el momento en que se perfecciona el
contrato. |

En contratos que transfieren la propiedad, la fecha
del contrate seflala la transmisidn Vde los riesgos de
. pérdida de una parte a la otra.

La fecha del contrato es igualmente al punto de partida
del plazo de ejercicio o de 1la prescripcidén de ciertaé
acciones de nulidad o recesién; |

En casc de quiebra, para saber si el contrato se ha
celebrado durante el pefiodo sospechoso.

Nocidén del contrate entre no presentes. Son
aquellos contratos en que la aceptacién definitiva no se
da en.presencia de la otra parte. Es iﬁdiferente-que

las partes se hayan reunido © no anteriormente a 1los
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-3
fines a discutir el proyectc del contrato.
En principic cualquier ccntrato puede celebrarse
entre ausentes. Esto es asi adn cuando se reguiera el |
emplec de formas solemnes siempre gque esas formalidades

puedan aplicarse separadamente por cada una da las

partes. Pero es distinto si se exige la presencia

.
.

simultanea de las partes.
El contrato entre ausentes, que supone la
transmisidn, por un intermediario vivo o un ﬁedio de
comunicacién, ya sea de la aceptacién, sea también de la
oferta origingl,- cuando -1la distancia o el tiempo
hubieran sido bastahtes para que éexista un interés
practico en ello, la cuestién de determinar en que
momento y en que lugar él contrato gueda celebradé.
Cdn'ello ée supone, sin duda, qué existe un momento
y un lugar Unicos en que el contrato nace Y empieza a
producir sus efectos. Y esto no es evidente. En
efecto, el cqhtrato es uﬁ gcuerdo de voluntades diversas
- no son en todo caso, efectivas en un mismo momento ni en
un mismo lugar.' Exigir'que en un momento precisc las
dos 'vbluntades coexistan conociendo cada parte la
volﬁntad real actual concordaste de la otra, es hacer
impésibles los contratos entre ausentes, salvo gque se

hagan por teléfono, telégrafo privado. Por ello es gue



54
a veces, se ha pensado en considerar_por éeparado cada
una de las declaraciones de voluntad y en determinar pof
separado, para cada parte, el momento de la formacién
dél'gontrato.

En efecto conviene proceder de este modo cuando se
trata de determinar cuales son los efectos de la oferta
y de la aceptacién, en que nediaa son obligaterias vy
desde cuando son definitivas. Pero el hecho de 1la
formacién del contrato una producido el hacer partir sus
efectos de fechas diversas segun ée-considere a una o a
otra de las partes pareCe imposible (Comé en cuanto a la
cuestidn de ios riesgos, a la ley aplicable en lo que
respecta a la determinacién de la validez o de los
efectos del contrato)] o© poco satisfactorio (Como en
cﬁento al‘qomienzo de los plazos que hayan de contarse
desde la fecha de fbrmacién del contrato). Tamgién desde
el punto de wvista del lﬁgar, es impeosible (En cuanto al

la cuestién de la Ley o de sus usos)". 17

17. Idem Planiol y Rippert pp.
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b) La propuesta u oferta del contrato.

Propuesta de contrato es 1la oferta revocable(.en
tanto no sea aceptada, verbal o escrita{' que debe
contener ‘todos los élementos.del contfato, O al menos
los 'constitutivos, para gue sSe considere completa,
mediante-la cual un sujeto llamado oferente se dirige a
otro denominadé destinatario para'que la examine, y a su
arbitrio esivinculante para el oferente, ni antes. de la
aceptacién ei destinataric tiene el deber juridico de
tomar la propuesta en consideracién, |

La oferta de contrato es un proposicién unilateral
recepticia que una de las partes dirige a la otré, Yy en
su  consecuencia, no puede decirse que sea un
comportamiento o cbnducta-preparatorio de contrato.

Se discute -si la propuesta de contrato es un
negocio juridico unilateral onuna declaracién ﬁnilateral
de wvoluntad, por lo general recipticia, de tal manera
Que la formacién de un negocio juridico bilateral
exigiria la aceptacidn expresa o tacita, gque es, para
guienes asi 1o pienéaﬁ una declaracidén de wvoluntad
recepticia. |

Se entiende que la propuesta y la aceptacién son

negocios juridicos y no meras declaraciones de voluntad.
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La oferta irrevocable temporalmente es
temporalmente un negocio juridico, vy al ser aceptado el
;ontrato se intégra, de suerte que la oferta pierde su
autonomia; mas sino es aceptada pierde su valor como
negocio autdénomo.

Muchos piensan Que la propuesta no es ogligatoria
ya que sobre todo el proponente puede revocarla aun sin
que en ella figure la cldusula sin compromisoc u otra de
anéloéa ineficacia. En buena técnica, la propuesta
dirigida a mas de una persona debe, tener valor de mera
expectativa para el destinatario y en consecuencia no
puede considerarse vinculante, pues sé esperan
légicamente varias aceptaciones y debera ser valida la
gue llegue primera. .

"Los tratos se inician con una propuesta u oferta
de contrato,.dirigida, verbalmente o por escrito por su
sujeto proponente u oferente al'destihatario de ella.
La 'propuesta no es perfecta mientras no pueda.
considerarse conocida por el destinatario de ella.

Lé propuesta si es completa como debe ser, contiene
el germen todos los elementos esenciales del futuro
contrato y al destinatarip de la proﬁuesta sele debe

- someter para sSu examen. Pero, asi, como este ultimo ne

tiene deber juridico de dar una respuesta de aceptacidén
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0 de rechazamiento pudiendo dejar caer con el silenciol
la propuesta, asi, por otra parte, la propuesta no
compromete al proponente, ante todoren el sentido gque
este puede siempre revocarla mientras no sea aceptada.
BEsto, porque 1la voluntad de encontrar, para ser
v;nculante debe persistir hasta el momento en‘que se
perfecciona el contréto.

Queda a salvo, sin embargo, el caso de la mala
voluntad del ©proponente revocante; aqui, -aﬁn no
pudiéndose impedir el efecto de la reﬁocacién, o sea,
gue el proponente deje de estar vinculado, podra haber
lugar al resarcimiento del dalo sufrido por el

destinatario de la propuesta, a consecuencia_del violado
deber de bﬁena voluntad y rogado a las partes aun
durante los tratos de acuerdo.

La propuesta no compromete, ademas, en ulterior
sentido de que él sujeto puede dirigir la misma
propuesta a mas de un destinatario aun cuandd, siendo él
objeto del futuro contrato unicﬁm, no pueda él dar .curso
a varias acéptacipnes que eventualmente le lleguen.

Sera valida, entre varias aceptaciones la primera
que llegue. Independientemente de- la revocacién la
propuesta pierde eficacia o séa qﬁe caduca, en el

sentido gue libera al proponente si queda sin respuesta .
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de aceptacidén por un tiempo que exceda del establecido
por el proponente, o del ordinariamente necesario segun
la naturalééa del hegocio 0 segun los usos.

La propuesta caduca ademias, pof la muerte o por la
sobrevenida incapacidad del proponente anterior al
conocimiento de la‘eventual aceptacidén producida salvo
algunas excepciones. En caéo-de muerte del proponénte
igualmente no esta vinculado por la propuesta aunque lc
haya revocado.". 18

La ofertas, propuesta o policitacién regquiere de
elementos para integrarse; una declaracién_unilaterél de
voluntad, ser recepticia, expresa o técita, hecha a
persona presente © no presente, hecha a- persona
determinada o indeterminada, debe enunciar 1los elementos
esenciales de un contrato gque se desee celebrar, debe
hacerse de forma seria y con el animo de cumplir en su
oportunidad.

La ley sanciona como cbligatoria 1la oferta o
policitaciéh que se hace para celebrar un contrato,
aungue no se haya aceptado aun, por la perscna a gquien

se le hace, surtiendo efecto de mantener firme esa

18. Messineo, Frahcesco, Manual de Derecho Civil vy
Comercial, T IV, Parte General, pp 457.
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voluntad y sancionadndola como productora de consecuencia
de' Derecho. .

Para se aceptada la oferta © policitacién, hasta
que no se recibe, la propuesta por quien debe aceptar,
esta propuesta para ser recibida debg de externarse de
tal manera, que el destinatario de la propuesta, sepa de
manera verbal o escrita lo que debe aceptar o rechazar,
una propuesta de negocio, © por signos inequivocos.™19

- La prdpuesta puede realizarse por una persona
presente o0 sSea gque esta en.p;gsencia de% oferente © una
persona no presente a traves de medios electrénicos
mecanicos de comunicacién o de otro estilo, una persona
determinada o indeterminada, llamada también
colectividad o puablico en general.

La propuesta debe contener, la manifestacidn del
oferente de que tipo de contratoc desea celebrar,
declarar los elementos esenciales, y hay una diferencia
para hablar de .policitacién, debe contener 1o
mencionado; sino simplemente se esta haciendo una
llamada a platicar para iniciar una relacidén y poder

negociar o actos precontractuales.

19. Op Ct. Gut. Gonzalez pp.219 Gutiérrez y Gonzalez
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El acto precontractual; son las® platicas o
conductas previas para ver si celebran un contrato pero
sin gue estos actos impliquen una oferta.

La oferta vy policitacién: Es una , declaracién
unilateral de la voluntad, recepticia, expresa o
tacita hecha a persona determinada ‘o indeterminada,
que anuncia los ‘elementos esenciales de un contrato
cuya celebracién pretende el autor de esa wvoluntad,
seria‘y hecha con 4nimo de cumplir en su oportunidad.

‘Hay que determinar con precisién una oferta de un
acto precontr;ctual ya gue en materia de personas no
presente se puede incurrir en error de mal interpretar
la voluntad de platicar con ia voluntad ya de neéociar,
asi que ;a transmisidn gque se haga por conductos
electrénicos para proponer platicas deben ser
especificos, asi como la transmisién ya de informacién
para negociar y acordar las voluntades, 1la mejor manera
es no dejar duda de gque es lo que se pretende al hacer
llegar dicha informacién.

Tanto 1la propuesta comoc la aceptacidén al ser
declaraciones unilaterales de 1la wvoluntad producen
efectos juridicos auténomos, indepeﬁdientémente de los
que producird vya en comin como integrantes del

consentimiente, son productoras c¢ada una por si _de
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consecuencias juridicas, deben verse con actos juridiéos
autdnomos claro que con efectos limitados Y
transitofios, hasta el momento del perfeccionamiento del
consentimiento y del contrato pues llegado este instante
de formacidn, cesan su vida autdnoma y en el caéo de no
llegar a concretarse o formarse, estos éelementos
tuvieron existencia propia y autédnoma.

ES necesario precisar en que nomento del proceso
formativo 1llega a su fin , es decir la oferta o
policitacién ha 1llegado hacer aéeptada, Yy que
caracteristicas expone esté llamado perfeccionamiento y
especificando, el uso de informacidén via electrénica.

Para determinar ese instante de perfeccionamiento
se debe de dar una combinacién.

Hay que saber hasta que momento estuvieron
surtiendo = efectoes autdénomos las voluntades del
policitante y la del aceptante y no se puede dar marcha
at;és, 'detezminar si las partes tenlian capacidad
juridica para externar esa voluntad, al moménto dé la
aceptacién, en caso de transmitir dominio, en Que
momento se realizara, saber quien responderada en caso de

siniestro, y cuando no medie culpa.
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c) La Propuesta en firme.

Cuandc el proponente fija un plazo dehtro del cual
el destinatario esta facultado para aceptar, de tal.
suerte que  aquel renuncia implicitamente a revocar su
propuesta dentro de ese término, se dice que la
propuesta es en firme.

Sin duda qgue si transcurre el término fijado por el
proponente sin que el destinatario aéepte lé oferta,
caduca eéta por lo que no se precisa la revocacién;

Es mas, la muerte y la incapacidad sobrevenida del
proponente no debe determinar, por lo general, la
invalidez de la oferta, salvo la naturaleza del contrato
u otras circunstancias.,

Segun la doctrina podrd referirse a vario
destinatario cuando se trata de contratos en serie.

Semejante propuesta contiene implicita la renuncia

a ejercer la facultad de revocar, de fal suerte que el
oferente. queda vinculado por la duracién del blazo
concedide al destinatério para aceptarla, vencido el
cual puede, quien hizo la propuesta, revocarla.

La doctrina Italiana ve en la propuesta irrevocable
una promesa unilateral. Sin embargo seria mejor hablar
de promésa unilateral no vinculante puesto que se limita

a impedir durante un tiempo la revocacién, mientras la
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promesa unilaterél, debe ser, por lo general, definitiva
y obligatoria, en los casos previstos en norma juridica.
No obstante la promesa unilateral puede ser fuente de
obligacicones auncue la ley italiana la desconozca como
fuente.

Pa;a la practica que nos ocupa la propuesta en
firme es la principzal base‘ para los contratos entre
ausentes; pues con la clara aceptacién dentro del plazo
marcado no evitamos la controversia en relacidén de qué
Si1 es o no aceptada va que al déterminacién de un plazo
no indica que para el prcponehté, al transcurso del
término éstipulado busca otra voluntad para conVenir su
voluntad, el negocic juridico que se redacta o platica
por vias de comunicacidén electrdnica no debe.variar de
que existe la misma posibilidad de que las partes pacten
un término para aceptacidén, vy es mas la forma ¢ el
medio de comunicacién para hacerlo de su conocimiento,
estas estipulaciones en las platicas o transmisiones de
informacione; deben ser claras sin dejar lugar a dudas
para ahorrar tiempo y malos ratos de espera.

"Sin embargo, en la practica eran ya conocida y hoy
estén‘reguladas las llamadas propuestas, u ofertas, en
firme, las que'acbmpaﬁadas dentro de un términc dentro

del cual el destinatario tiene la facultad de aceptar,
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contiene una implicita renuncia al derecho-de revocacion
y son vinculantes para el oferente por toda la duracién
de aquel térmiﬁo. Las mismas por consiguiente, no
pueden ser dirigidas a més de un destinataric por ve,
salvo si se trata de contratos en serio, y ademas no son
eficazmente revdcables durante el tiempo concedido al
destinatario para su eventual aceptacién. La revocacioén
de tales oferfgs las cuales sirven para limitar, a
consecuencias de un espontaneo acto de voluntad suya al
arbitrio del proponente sélo es eficaz'si Se ha hecho
después del vencimiento del término; pero por otra parte
transcurrido el término sin la aceptacidn del
destinatario, la revocacién es practicamente inatil toda
vez que la caducidad de la oferta viene por si.

En dicha hipdtesis la propuesta no pierde validez.
ni siguiera por sobrevenida incapacidad del proponente,
salvo " que ello que excluido por 11la naturaleza del
negocio o.por otras circunstancias.

Precisamente, para que la oferta no sea entendida
como oferta firme se suele acompafiar a las ofertas
ordinarias 14 «cléusula " sin compromiéo“ “quédando
libre™ u- otra equivalente, Sin embargo, aun sin
clausulas  de este género que sirven solamente de

precaucidén para el oferente, las propuesta puras vy
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simples deben considerarsé, en la duda, como propuestas
no en firme por tanto revocables.

A la propuesté irrevocable se equipara el caso en
que se establezca que ‘una de las partes gueda vinculada
a la propia declaracién; y la otra parte tiene 1la.
facultad de aceptaria © no pero dentro dé un término
dado, o a establecerse por el juez. De ello se sigue
que la sobrevenida incapacidad del proponente no queda
eficacia a la propuesta.

Ctro casc de propuesta que, aun ne siendo de por si
irrevocable no pierde eficacia a causa de la sobrevenida
incapacidad del propconente anterior a la conclusidén del
contréto, es aquel en que la propuesta venga de un
empresario en el ejercicio de su empresa, y ﬁo se trate
de un pequeﬁé empresaric o no resulte otra cosa de la
naturaleza del contrato o de las otras circunstancias.

Se- debe considerar inadmisible una sucesidén en la
. propuesta es cosa personal del proponenté y puede no
presentar interés para su _heredero, y, ademas el
herederc puede ignorarla. Por consiguiente, ' la nmerte
del proponente extingue autométiéamente la propuesta
misma, dejando no yinculado al herederc de aquel.

Sin embargo, las propuestas irrevocables conservan

validez por el tiempo establecido auin cuando sobrevenga
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la muerte del proponente, salvo que la naturaleza del
negocio u otras circunstancias excluyan tal validez.

Una 'anterior derogacidén estd constituida por el
caso de la propuesta proveniente del empresarib (aun no
comercial) en el ejercicio de su empresa; esto porgue,
més que el empresario la propuesta debe atribuirse a la
actividad de la empresa; la propuesta (aln gue no sea en
firme) no pierde eficacia por la muerte del empresario
(salvo que se trate de pequefio émpresario 0 que por la
naturaleza del negbcio 0 por otras circunstancias
resulté 1o contrario)." 20

Estas aseveraciones sﬁn aplicables para las
situaciones expuestas, el contrato entre presentes, el
contratoe entre no presentes, con plazo de‘aceptacién 0
sin plazo de aceptacidén, vy claro para el caso de la

Lransmisidn via electrénica de la informacidn.

20. Op. Ct. Gutiérrez Gonzalez pp. 218
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Doctrinariamente vy legalmenter se aplican cuatro
reglas para precisar el momento de la formacién de'un
contrato o acordar voluntades en forma:

l.- Entre personas presentes que hacen ofertas Yy 1o
Se otorgan plazo para aceptar.

Ante tzl situacidén las partes ahi mismo deben
resolver la formacidén del consentimiento, sino acepta se
liberan automaticamente, o si se acepta en forma de
consentimiento. |

2.- Entre personas presentes que hacen oferta y se
otorga plazo para aceptar.

Aqui las partes estadn presentes hay una relacién
direéta y mediata, el consentimiento se puede formar al
momento de la oferta o hasta que venza el plazo gue se
conceda por el solicitante para que se resuelva.

3.-, Entre personas nb presentes que hacen oferta y
no se otorga plazo para acebtar.

De igual modo se aplica la ley en el sentido gque se
dara un plazo de tres dias o segun el tiempo necesario
para la ida y wvuelta del correo; © segun lo ameriten las
comunicaciones, asi que si se utilizan medio
electrdénicos de comunicacidén se podria explicar gque si
hay un plazo, se daran los tres dias, Yy un dia mas vya

gue las comunicacicnes modernas en electrénica puedan
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ilegar en minutos, pero se podria aplica: el dia entero
va que la ley civil habla de'dias Yy no horas y minutos.

4.- Entre personas no presentes que hacen oferta y
otorgan plazo de aceptacidn. |

Como se explica con‘anterioridad_la interpretacidn
de la informacién no hay que dejar duda e interpretarla
a la literalidad de la voluntad de las partes; ya que
asi si se dispone de un tieﬁpo hay que cubrirlo para en
caso de no aéeptar.dejar en aptitud a la otra parte para
que acuerde su voluntad; vy adem&s respetar los plazos
estipulados, lo mismo debe ocurrir en la informacién via
electrénica si se puede fijar plazo de igual manera se
puede fijar el tipo de aparato electromecanico para
comunicarsg, el tipo y forma de recibir la informacién
asi como de enviarla, y sin tanto tiempo ylaplicando les
reglas estipuladas en el Cédigo Civil, actualizar los
acuerdos de voluntades a nuestra realidad.

Caracteristica primordial de la oferta entre nb
presentes pero con expresa fijacidén del plazo por el
autor de aquella para aceptar, y la oferta sin fijacidn
de término'para aceptar a un destihatario no presente‘
constituyen en realidad una declaracidén unilateral de
voluntad que es una fuente de obligaciones a cargo del

mismo oferente de mantener en el primer caso por el
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1a correspondiente oferta.

La doctrina ha resuelto la aplicacién de cuatro
sistemas el de la declaracién, 7 la informacidn,
expedicidén y recepcidn., Estos sistemas se han éplicado
durante la doctrina fraﬁcesa, alemana y por ende en la
dbctrina mexicana. En la misma linea doctrinaria "los
autores y las lgyes discfepan sobre cual es el‘momento
que se debe de considerar para estimar perfeccionado el
consentimiento respecto de personas no' presentes, sea
que se otorgue o no plazo para aceptar, y asi hay las
cuatro teorias o sistemas al respecto, que consideran un
momento diverso para decir que se perfeccioné. w2l

Sistema de la Declaracién. Afirman quiénes apoyan
este sistema, que el consentimiento entre per§onas no se
perfecciona desde el momento que el destinatario de la

propuesta ¢ presunto aceptante "manifiesta o declara" en

cualquier forma, inclusive verbalmente su aceptacidn.

21. Op. Ot. Gutiérrez y Gonzalez pp. 219
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La critica a este sistema se basa én que el
destinatario puede no haber o reéibir la aceptacidén vy
esto serd en prejuicio del proponente, vya gque el
destinataric puede revocar su aceptacidn.

Sistema de expedicidn. En este sistema se
considera que el <conocimiento entre personas no
presentes se perfecciona cuando él destinatario de lé
propuesta, a mas de enterarse de esta y declarar su
aceptacidén, la expide y sale de su control.

Este sistema gira sobre el jefe de la declaracién,
la ventaja es que la aceptacidn es objetiva y e
aceptante pierde el control sobre ella es decir la
comunica al policitante, pero la desventaja es que vya
una vez fuera de control la aceptacién , el destinatario
y emitente de la aceptacidén se puede redactar por algun
medio de comunicacidn "electrédnico" mas réapido y llegar
la negativa de la aceptacidén primero que la aceptacién
de acordar las voluntades.

Sistema de Recepcidn, Sostiene esta tesis que el
consentimiento entre personas no - presentes se
perfecciona desde el momento en que la aceptacidn esta

a su disposicién.
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El consentimiento se perfeccionard en el momento en
que -la aceptacién hecha por el destinatario llegue vy
esté en pbsibilidad de conocerla el oferente.

Este sistema presenta ;a.ventaja sobre la anterior
de que' la oferente esta en aptitud de conocer la
respuesta afirmativa, pero se le critica sin embargo,
por gue se estima, no bastarid la posibilidad de conocer
la aceptacién para que se integre el consentimiento,
sino que es necesario que sea efectivamente c¢onocida.

Sistema de informacidén. En vista de las criticas a
los anteriores sistemas se elaboro esta cuarta tesis la
cﬁal sostiene que el consentimiento entre personas no
presentes, se perfeccioné en el momento mismo en gue el
oferente se entera o informa de 1la aceptaciéﬁ que de su
propuesta, hizo el destinatario de la misma.

Sin embarge este sistema presenta un @ serio
inconveniente la vida moderna precisa dé celeridad
rapicdez en las operaciones, aun a costa en cierto grado,
de la seguridad juridica, y en verdad resulta muy
tardado el estimar juridicamente que se perfecciona el
consentimiento hasta el momento en que el policitante se
entera de la respuesta y de la conducente aceptacién.
Si todas las operaciones hoy dia se sujetéraﬁ a este

sistema se produciria un aletargamiento del comercio
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juridico.

En la practica judicial civil en México se aplica
el sistema de Regepcién asi lo dispone el articulo 1807
del Cdédige Civil Federal.

Ya una vez aclarado los cuatroe siétemas para el
‘perfeccionamiento del consentimiento retomamos el punto
de estudio; el proceso formativo deI.contrato debiendo
mencionar con la estipulacién de plaze de aceptacién o
sin plazc de aceptacidn, por un medio de comunicacién
electrénico.

Pues rige en este caso la recepcidédn como ya se
menciono, pero esta supeditado a‘un_plazo gue marca la
misma ley, después de ese tiempo ya no funciona el
principio de que el consentimiento sé integra por la
recepcidén de la aceptacidn esta ya no puede integrarse
al consentimiento después de ese lapso, si el ofereqte
va no lo desea.

Y para el caso de gue se estipulen los no presentes
un plazo aplicamos la literalidad de los pactado, lo qué
la 1e§ marca en el articulo 1804 del Cédigo Civil. |

En el caso de la comunicacidén via electrobdnica su
unica regulacidén se encuentra en referencia al teléfono
que se basa en que por un linea telefénica hay una

presencia de las partes gque estan en contacto por
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vibracidn fonogléctrica producidas por los interesados y
captados directamente por ellos mismo, por 1o tanto, hay
comunicacidén ~directa Yy se deben aplicar los
ordenamientos dispuestos a los contratos eﬁtre perscnas
presentes.

En 1os casos de otrcs medios de comunicacidn
eiectrénicos se podran aplicar los mismos conceptos va
gque el medio material para el inicio de la comunicacién
es el telefono, pero aquil cambia el momento perscnal, es
decir la comunicacién directa se convierte en indirecta
pues ya no es captada por el oferente o el aceptante vya
que la ondas no se reciben directamente puesto que hay
un aparato de por medio para recibir la vibracién
fonoeléctrica que deberia ser recibida por la persona,
para asi hablar de que la comunicacién es directa, asi
sabemos que la comunicacién‘ ya no es directa ni
inmediata. Para estos casos considefamos al correo de
VOZ, correo electréﬁico, fax, radio localizadcres
sétélites, Internet.

En consideracién de lo anterior aplicamos 1los
siguientes principios en el usc de -aparatog para la
comunicacidén via electrébnica:

1.- Que las partes previamente hayan convenido en

usar la via electrénica para hacerse ofertas vy
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contratar.

2.- Que el documento original en que se escribe el

mensaje vaya firmado por el oferente y la contestacién
por ei aceptante.

3.- Que en el texto de la comunicacidén se usen
SignQ inequivocos comunes para la negociacidén gue se
pueden pactar con anticipacidén por las partes para

identificar como auténticos los documentos.™ 22

De esta forma evitar dafos causados por individuos

con mal voluntad.

En una consideracién légica que la doctrina expresa
y la solucidén al presente estudio manifiesta qgue a todo
medio de comunicacién no sea directa o por medic de
aparato para que la persona interprete a través de
impulsos electrénicos la oferta o policitacién se
podrian aplicar las reglas generales dél contrato por
telégrafos, como lo marca el articulo 1811 del Cédigo

Civil vigente para el Distrito Federal.

22. Op. Cit. Gut. Gon. pp 220
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d) El pacto de opcidn.

El pacto de opcién es un contrato unilateralmente
vinculante, que no debe confundirse con 1la promesa de
contrato, precontrato,.o contrato preliminar; ya que la
promesa de contrato unilateral o bilateral obliga a la
estipulacidén del contrato definitivo, en tante que el
pacto de opcién sbélo gueda vinculada una de las partes vy
1a otra tiene poder, esto es, derecho potestativo,

o facultad de cumplir el contrato definitivo vya
estipulado, de tal suerté que si cumple, 0© sea, si
lleva al cabo la prestacidn, adguiere el derechb a la
contraprestacidn de la otra parte. Lo normal es que se
fijé un plazo para que la parte; ma&s si no se establece
, ésta ﬁodré acudir a la autoridad judicial para no
quedar por tiempo indeterminado vinculada.

Doctrinariamente en Italia se habia asimilado
inexactamente el contrato preliminar unilaterai con el
llamado pacte de opcidn, y que consiste en una cléusula
en virtud de la cual, a una de las partes, se le
concede el poder o derecho potestativo, de exigir o nd,
la ejecucién de un vincglo ya asumido por la contra

parte, mediante contrato.
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"El pacto de opcidén es, por el contrario, un caso
de contrato unilateralmente vinculante." 23

"Subéaso del contrato con prestéciones reciprocas
es el contrato unilateralmente vinculante. Pel mismo;
es caracteristico que, en primera fase vincula
soclamente a unz de las partes y no también a la otra:
la 'una vesté obligada a cumplir mientras que la otra
solamente en facultad de cumplir; sin. embargo,
cumpliendo, |la misma adquiere el derecho a la contra
prestacién, vy sé tienen las dos prestaciones.

La razdén por la cual es insostenible 1la indicada
asimilacién, estd en el hechc de que él pacto de opcién
es un contrato definitivo vya estipulado, salve que el
juego de su eficacia, © no, se deja a la voluntad de la
parte cuyo favor se establece tal pacto: mientras en el
preliminar no obliga mas que a la éstipulacién de un
contrato, el cual, por el momento, no existe, tanto que
es necesaria una nueva declaracidn de wvc¢luntad, por

obra de cada una de las partes, para darle vida.

23. Op. orl Mufioz Luis pp. 219
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Se debe observar que la faéultad‘de éceptar, quita
toda posibilidad al interprete; en el sentido de que, en
vista de 1la necesidad de aceptacidén puede inducirlo a
pensar gue no se havya formado todavia un contrato
definitivo, antes der la . aceptécién Tampoéo la
equiparacidén del pacto de- opcidn la la propuesta
irrevocable.

Figura de opcién es la llamada prenotacién, en la
Jgue una parte se compromete a adguirir una determinada
cosa, ﬁientras que la contra parte se reserva, el
aceptar, o no; tal compromiso y dafle o no continuacidn.

Otro ceso es el 1llamado pacteo de respeto en la
doctrina italiaﬁa para el casc del arrendamiento, en el
cual el arrendatario haga valer su derecho hacer valer
el arrendamiento por un periodo extra que se denomina
"en firme".

En proceso formativo de un contrato no basta con el
consentimiento, se requiere de otro elemento; el objeto,
para que pueda nacerrun contrato.

El objeto deber.ser estudiado en la materia de
obligaciones, ©por 1lo tanto el objeto es de ‘las
obligéciones, es una conducta que_debe.ser observada el
obligado, ya sea de dar, hacer o no hacer; y la ségunda

forma del objeto es la cosa material que se debe dar.
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Ahora ya expresado el Objeto Obligécién
estudiaremcs el Objeto del contrato.

l.- Objeto directo del contrato, es crear vy
transmitir derechos y obligaciones.

2.~ Objetc indirecto del contrato, que es el objeto
directo de la obligacién, que es una conducta de dar,
hacer o no hacer.

Para la comprensién de determinar el obﬁeto del
contrate primero delimitamos cual es el objeto de la
obligacidn es decir nos preguntames que se va a dar, gue
se va hacer © dque se va a no hacer, y una vez
identificado que tipo de objeto tiene esa relacidn
juridica, nos volvemos a preguntar, ese dar es crear,
transmitir o modificar obligaciones lo mismo .la hace o
no hacer la pregunta clave es gue se extingue, crea,
modifica, ya en el negocio juridicc y de esta manera
identificamos primero el objéto de la obligacién, luego
con la segunda pregunta planteada identificamoé el
objeto directo del contrato, vy con la identificacién del
objeto de la obligacién obtenemos el objeto indirecto
del contrato: que son los mismos.

Finalmente se considera objeto del conﬁrato, la

cosa fisica material que la persona debe entregar:
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Asi se determina "Son objeto de.los contratos:

I.- Las conddctas de dar una cosa, el hecho que'el
obligado deba hacer, o la abstencién-qﬁe deba observar.

II.- En su caso, la costa que el cbligado deba dar.

En este dltimo caso 1la ley dispone de tres
supuestos: |

La cosa objeto del contrato debe 1.- existir en la

anvs
sy

naturaleza, 2.- ser determinado determinable en cuanto a

sSu especile.

3.- estar dentro del comercio.

1.- La cosa objeto del contrato debe existir en la

naturaleza, es decir ser susceptible de existir, se

expresa dque sOn cosas que existen o pueden llegar a

existir, no son imposibles naturalmente o materialmente,
siempre se admite la posibilidad razonable.

2.- La cosa objeto del contrato debe ser
determinada o detefminable en cuanto a su espedié, para
que el momento del proceso formativo las partes, o el
oferente debe de especificar cual es la cosa que desee
forme el objeto del contrato, debe determinar cual es
el objeto del convenio.

3.- La césa objetd del contratc debe estaf en el
comercio,. esto lo especificamos asi, las que por su

naturaleza, nc pueden ser poseidas por un individuo
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'exclusivamente, y las gue declara irreductibles .a la
propiedad pérticular, el objeto debe tener la aptitud de
no estar impedido ni por su naturaleza o por la ley." 24

En el lenguaije juridico, el consentimiento,
elementc esencial del. contrato, es el acuerdo de
voluntad de las partes; se compone de dos elemenﬁos; la
oferta y la aceptacién.

La oferta es expresa o tacita se sabe a una persona
determinada o la publico, la oferta contiene a veées
algunas reservas, se admite que 1as.reservas pueden ser
tacitas.

Hasta que la oferta no sea aceptada, el oferente
puede en p;incipio. retirarla, siempre gque no exista
plaéo para la aceptaciédn.

Cuandec caduca la oferta, su aceptacidn no forma el
contrato. La caducidad de' la oferta resulta Ila
expiracidén deil plazo sefialado a ial aceptacién,
igualmente de la incapacidad o de la muerte sobrevenidas

antes de la aceptaciédn.

24. Op cit Gut. Gon. ?p 221 .
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El contrato entre no presentes plantea el probleﬁa
del momentc y del lugar de 1la fdrmacién del contrato
cuando se-trata de un contrato por medio de comunicacion
electrénica, el problema del lugar de 1la formaciédn,
cpando se trata de un contrato .por correspondencia.

Se nhan creado cuatro sistemas, los dos primeros de
Emisién, consideran perfeccionado el contrato desde'la
aceptacién de la oferta; tales son los sistemas de la
expedicidén y la declaracidn. |

Los dos restantes retrasan el perfeccionamiento del
contratc hasta el dia que quien hace la oferta tiene
conocimiénto de la aceptacién, sistemas de la recepcidn
e informacidn. Paré la doctrina Francesa el sistema que
se ldebe aplicar es el de- la expedicién dentro de 1la
parte de la Emisién y también hasta que se ekpresa la
aceptacidén es decir, esta dividida.

Las diferentes ofertas, la oferta que se denomina
también policitacidén, no liega el conocimiento de 1la
persona' susceptible de aceptarla sino por una
manifestacidén exterior, pero gque puede revestir las
formas mas diversas. |

Eé expresa cuandc consiste en unarinvitacién hecha
directamente. Pero es tacita desde el instante en que

el comportamiento, la actitud del oferente, indican.
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necesariamente su voluntad de ofrecer.

Asi la oferta se hace unas veces a personas
determinadasly otras al pﬁblico es decir, en pfincipio a
cualquier persona gue quiéra aceptarla.

Oferta verdadera o simpie invitacidén a tratar, hay
gque diferenciar al decidir, si la manifestacién de
voluntad constituye una verdadera oferts, o sino
constituye mas una invitacidén a tratar o a iniciar
tratos. El interés es importante si existe verdadera
oferta, una aceptacidn de ese ofrecimiento perfecciona
el contrato, y el autor de la oferta se halla obligado a
cumplir.

La oferta con reservas, el oferente tiene la
facultad de rodear de reservas -su oferta, cuando la
oferta se hace a personas indeterminada esa reéerva sen
a veces tacita, el oferente de acuerdo a las
caracterisficas deseadas para que le cumplan la
cbligacidén por contraer.

La doctrina francesa expresa la oferta al publico
no es pues un ofrecimientoc hecho a cualquiera cuando
para el proponente es esencial la consideracién de la
persona aceptante.

Eféctos de la oferta, en tanto la oferta no ha

liegado al conocimiento del destinatario, aquella puede
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ser retiradé utilmente.

Cuando el destinatario ha tenido conocimiento de la
ofefta la jurisprudencia resuelve gue, en principio, el
proponente no esta obligado y puede retractarse hasta
gue se haya producido una aceptacién. En tanto se

consideran que si la oferta se ha hecho con un plazo de

aceptacidén, no puede ser retirada durante ese plazo,
pese al retiro de la oferta, el contrato se
perfecciconara, pues por la aceptacién dada en el
transcurso del plazo, debiendo aclarar que para la
validez del plazo debe por lo menos haber sido aceptado
tacitamente.

La jurisprudencia francesa va mencionada maneija una
importante aseveracidén pero muy individualista.y amplia.

Que toda oferta lleva consigo impliicitamente, un plazo
razonable de aceptacidén ese plazo varia seéﬁn los usos,
sobre todo de la actividad y segun las circunstancia,
criterios a segun del juzgador.

Renovacidén vy caducidad de 1la ofert%,- cuando el
proponente no se encuentra dentro del plaz%, expreso ©
tacito, de aceptacidén, puede revocar sui oferta sin
comprometer sus responsabilidad, salvo el dolo, la mala
intencién e imprudencia, el retiro de la oferta puede

ser tacito o expreso s1 de acuerdo a las circunstancias
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se califica.

La oferta caducarde tal suerte que su aceptacidn no
perfeccionaria el contrato, cuando el plazo de
aceptacidén ha expirado. Existe asi mismo caducidad de
la oferta. Para la doctrina francesa cuandoc con motivo
de la aceptacidén, el proponente no estaba vya en
situacidn - de expresar validamente su voluntad; la
incapacidad ¢ la muerte sobrevenida entfe la oferta y la
aceptacidn impiden la perfeccidén del contrato.

Se han propuesto cuatro Sistemas: . En lcs dos
primeros, denominados de emisién, se admite que el
contrato se perfecciona desde la aceptacién pero par los
uﬁos (Sistema de. la Declaracién de la wvoluntad), la
aceptacién se produce cuando la persona a la gue se hace
la oferta firma la carta o redacta el teleg;ama en el
que acepta para 1los otros (Sistema de Expedicidn); se
precisa que la carta o el telegrama se remitan al
expédidor.

En los otros sistemas se retrasa la perfeccidn del
contrato hasta el momento en gque el proponehte tiene.
cenocimiento de la aceptacién de su oferta, conocimiento
que sSe presume existente desde el instante de 1la
_ recgpc}én de la carta en el sistema de recepcién vy

conocimiento que debe ser real en el sistema de 1ia
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informacién.

La determinacidén del momento y del lugar de
perfeccidn del contrato presentan miltiple interés
practico. |

1.- Momento de la formalizacidn.

a) Como el retiro de la oferta puede producirse
desde la expiracidén del plazo, 'expreso © tacito, dé
aceptacidén, hasta una aceptacién gque perfecciona el
contrato, la determinacidn del nomento de ese
perfeccicnamiento permitird apreciar si el retiro ﬁa
sido tardio o no.

b} En los sistemas que admiten que el contrato no
se ha formalizado definitivamente hasta el momento en
que el proponente tiene conocimiento de la aceptaciodn,
advirtiendo al proponente, mand&ndole un telegrama gque
anule lés términos de la carta de aceptacién.

2.- Lugar de formacién.

a} En caso de litigio sobre el cumplimiente del
contrato, la competencia territorial del tribunal esta
fijada por el lugar en que se haya concluida 1la
convencidn.

b) Se ha sostehido en derecho internacional pri%ado
que el contrato esta sometido, a félta de acuerdo de las‘

partes sobre la ley aplicable a la del 1lugar de su
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conclusidén. Ese lugar constituira, pues un'elemento-de
dependencia para con la ley determinada.

La | jurisprudencia francesa manifiesta  dos
cuestiones aplicables y hay que distinguir, las dudas
provienen de la confusién entre dos preceptos distintos
el primero es una cuestién de hecho, coné}sﬁente en
determinar el momento en que se produce la aceptacién,
por el segundo precepto plantea un problema de derecho;
el contrato se perfecciona por la solé aceptacidén o por
el conocimiento gue tenga el proponente de la aceptacién
de su oferta.

As] mismo se manifiesta que en 1O6s convenios que se
conciertan por correspondencia, la fijacidén del momento
Y, en consecuencia, del‘lugar donde se ha hecho perfecto
el contrato, es generalmente una cuestidén de hecho, cuya
solucidn depende de las circunstancias de la.causa.

Que en la formacién de la promesa realiia; y el
éontratase torna perfecto, por la acéptacién de lés
proposicioneslque se hacen, desde el instante en que esa
aceptacién .tiene lugar.

Considerando que un contrato se eﬁtiende formado en
el lugar de la aceptaciédn.

El lugar de la_ébligacién es agquel donde ha salido

la carta de aceptacién.
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El problema de hecho corresponde en determinar el
momento en que se produce la aceptacidédn y el problema de
derecho el contrato.

La aceptéciéﬁ se produce, pues, vya sea en el
momento de la firma de la carta ya sea, lo mas tarde, en
él momento de su expedicidn, solucidén al problema de
hecho.

Y en el problema de Derecho, se trata de decidir si
el contrato nace de las coexistencias de dos voluntades
que. se ignoran, o solamente del concursc consciente de
dos voluntades que se conocen reciprocamente "Exigir el
conocimiento de la aceptacién (Conocimiento'probable o]
presumido por la recepcidn.) es agregar a la formaciédn
de los contratos, un requisito que la ley no egige.

El contrato se perfecciona en el momento en que la
aceptacién es definitiva (correSpondencié) Y en
.consecuencia, ~en el lugar donde se' producé esa
aceptacién (contrato correspondencia teiéfono.)' |

Los cbédigos modernos rechazan él sistema de
informacidn pero estdn divididos entre el sistema de la
expedicién y el de la recepcién. ‘Salvo estipulacién en
contra;io, el contrato se perfecciona entre presentes

como entre ausentes en el tiempo y lugar donde se haya

emitido 1a aceptacién de la oferta.
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Cuando la oferta seé aceptada tacitamente, el
contrato se considera perfeccionado desde el dia y en el
luga;, en que la oferta héya sido recibido por el
aceptamte.
Se precisa ahora elegir entre todas esas doctrinas.
La -tarea se halla facilitada por 1la exposicidn
precédente, hemos rechazado ya como impraéticable, leos
Sistemas Qe la declaracidén y de la emisidn; y asi mismo,
el sistema estricto de la informacién. Queda el de -la
recepcién. Pero adopta, como aéabamos de verlo dos
caracteres practicos muy diferentes, seguin que se base
sobre uno u otro de los principics teébdricamente
opuestos: Perfeccionamiento del contrato por 1la
declaracién del aceptante convertida en definitiva;
perfeccionamientc del contratc por el conocimiento de
esa.declaracién-adquirida por el proponente. asi pues
existe interés en elegir entre esos dos principios.
Dos ideas dominan el problema. La persona gue
formula una oferta, por ser libre para no hacerla, es
igualmente libre para rodearla, expresa o tacitamente,

de las restricciones que juzgue a propdsito.
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Toda bersona tiene interés, en todo mcmento, en
conoéer el estédo de su activo y de su pasivo; por lo
tanto, en no.quedar obligado sin saberlo.

Combinando esa dos ideas, diremos: el oferente ha
agregado tacitamente a su oferta una clausula segun la
cual no estaria obligado por el contrato, que el
contrato no se perfeccionaria sin que el tuviera
conccimiento; en otras palabras, el contrato se
perfecciona para el conocimiento de la‘ aceptécién
llegada al oferente. Son asi conducidos.asi al sistema
de la recepcién, entendida como presuncién  de
informacién. |

Ese razonamiento por si solo tiene una base
practica en la intencidén presunta de las partes, ‘en
tanﬁo‘ que ‘el razonamiento contrario es puramente
metafisico cuando declara:l existe Concurso de
voluntades desde el instante en que convergen hacia el
mismo fin. Eso no es mas, que palabras. Estamos en el
terreno . de 1los contratos, donde la intencién es
soberéna; lo que importa es saber lo que las partes
entienden por concurso de véluntédes que produce efectos
juridicos. _ Acabamos dé ver que no -es el concurso
metafisico de dos voluntades en que una de ellas ignora

a la otra; es el concurso consciente de dos voluntades
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que reciprocamente, se conocen.

A esta interpretacidén se han dirigidé una cobjecién
ya que estelprincipio encierra en un circulo vicioso;
para gue el proponente este obligado, exigimos que
conozca o gue se presuma gque conoce la aceptacidn.
Légicamenté hay que admitir que el aceptante no queda
obligado mas que cuando sepa obligado el proponente; es
decir, cuando se entere de que el proponente ha conocido
su compromisoi Reciprocamente habria que exigir gue el
probonente su?iera que el aceptante ha recibido 1la
noticia de informacidén, vy asi sucesivamente.

Pero eso es inexacto. No hay mas -que una
informacidén necesaria en nuestro sistema; la informacién
de la éceptacién recibida por el proponente, En cuanto
al aceptante, resulta inatil gue reciba 1a noticia de
esa primera informacién. Desde el instante ‘en que haya
emitido su aceptacién, sabe a gque atenerse sabe lo gue
se le ofrece.y 1o gque ha aceptado, sabe también cuando
llegara su aceptacidn, cuando se presumiré que la conoce
el oferente; sabe pues el contenido del contrato y el
momento en gque se perfeccionara. ' Su situacién es
diferente del todo a la del oferente que antes de la
aceptacidn, no sabé si el contrato sera aceptade ni

cuando lo sera. Por consiguiente, el concurso
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consciente de las voluntades existe desde el instante en
gque el oferente esta informado, © se presume gue esta

enterado de la aceptacién.

@) La oferta al publico.

También ésta se debe considerar cggo la cferta a la
gen€ralidad de terceros, la hace el proponente mediante
anuncios o edictos publices en diarios, por medio de
agencias de publicidad, transmisiones teledirigidas,
correo eiectrénico ¢ cualquier medio electrdénico, a fin
de cualquier destinatario | indeterminado puede
eventualmente aceptarla si tal es su convenlencia.

Semejante oferta debe tener valor de propuesta
contractual cuando relna los elementos esenciales del
contrato a cuya-conclusién se dirige, tal acontece coﬂ
la oferta por medio de 1los aparatos electrénicos de
transmisidén. En consideracidén a lo dicho, precisamente
por ello, se diferencia-la oferta o propﬁesta al publico
de 1los Vtratos, gestiones © negociaciones en 1os que
toman parte ¢ intervienen futuros contratantes y no solo
el oferente, como acontece con la oferta al publico que
es recepticia, de tal suerte gque mientras no es aceptada
expresa o técitamente né es vinculante, pues la

aceptacion determina la persona incierta y perfecciona
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el contrato. Ahora bien, la oferta al publico no es, a
nuestro modo de ver, una promesa unilateral al publico,
si1 se concibe esta como fuente de obligacién y por lo
consiguiente wvinculante desde gque se hace pﬁblica, sin
necesidad de aceptacidén. En la oferta al piblico ya se
" ha dicho, para que entre oferente y destinatario surge
el consentimiento y la vinculacidén se ?recisa la
aceptacién.

La doctrina moderna entiende, ya lo advertimos, gue
quien formula una oferta queda obligada aunque el
destinatario no la haya aceptado y el oferente és
responsable si ocasiona algun dafio al . revocar
indebidamente su oferta. Para fundamentar esta
responsabilidad se han mantenido diversos criterios.,
Segun la Doctrina-Aleména sostiene gue en virtud de la
culpa un contrahendo la circunstancia de que la oferta
sea cbnocida por el destinatario'buede influir en el
incluso desechar otras ofertas al tenér conocimiento de
la>primera, de suerte que si el pfoponente revoca la
oferta incurre en culpa para no asegurar al destinatario
que did principio a la ejeducién del contrato, salvo que
-condicionara la oferta a su revocacién. Una convencién
de responsabilidad se injerta en la estipulacidédn del

contrato principal. Asi mismo se afirma gque la



93
revocacidn que hace desaparecer la voluntad de una de
las pa;tes aﬁtes de que la voluntad de la otra 1la havya
encontrado no autoriza a sostener lé responsabilidad del
oferente, puesto que ni la convencidn existe ni el
contrato principél en que se injerto 1la convenéién
tampoco.

Se ha dicho que el derecho quiere que quien recibe
una declaracién de contenido volitivo puede tener~
confianza, y en base a ella, ‘mediante la aceptacidn
puede éelebrar un contrato. Empero, es preciso la
existencia de un precepto 1legal para gque se invogue
normativamente la obligatoriedad de la oferta.

En el mal llamado abuso del derecho se pretende
justificar la obligatoriedad de la oferta vy la
responsabilidad de 1la injustificada'retracﬁacién del
oferente. No se quiere que después de haber comenzado
el contrato y.hecho nacer una legitima esperanza en el
déstinatario, puede el solicitante arrepentirse
discrecionalmente, 1o que seria entonces un abuso del
derecho de no contratar que.estaré sancionado por dafios
de interés. Y afiade, la retractacidén de la oferta débe
baéarse en motivo legitimo. Sin embargo, ﬂo es solucidn
deijar sin‘accién alguna al destinatario de la oferta

para el caso de muerte o incapacidad del oferente.
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La doctrina moderna ve en la promesa una
declaracidn wunilateral de voluntad del prominente
concebida como fuente de obligacién.

| A veces, la oferta ¢ propuesta puede ir dirigida al
"publico™ a la llamada generalidad de lbs tercercs vy
hecha, como se dice, por edictos pablicos, para que sea
eventualmentg aceptada por cualguier persona a guien
convenga. La persona del destinatario, por
consiguiente, por el momento, inde#erminada. Esa
cferta es equivalente a una propuesta éi contiene los
extremos'esenciales del contrato a cuya conclusién esta
dirigida; es el caso de la cferta de objetos por medio
de aparatos' electrénicos de lcomunicacién; pero puede
ocurrir que resulte otra cosa por las circunstancias, o
por los usos; lo que significa que 1la oferta puede no
valer como propuesta si las circunstancias o los usos no
dependen de tal sentido.

La revocacidén de la oferta al publico, cuando se
haga en la misma forma de oferta o en forma equivalente
es eficaz, aun frente a‘duien no haya tenido noticia; de
esa revocacién.. |

La oferta al pﬁblico se hace de ofdinario por medio
de la publicidad de los diarios de por medio de agencias

especiales de publicidad o por medio de manifiestos
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murales o de muestras en vitrinas o escaparates de
negociocs o de exposiciones similares, aparatos' de
comunicacidn via electrédénica con aparatoslmecénicos.

lLa oferta al puablico, como nucleo de un eventual
contrato vy que tiende a <convertirse en acuerdo
(consentimiento), no debe confundirse con la promesa
unilateral al ﬁﬁblico la cual es fuente de obligacidén la
‘cual vincula por si, independientemente de aceptac;én
apénas es echa pablica..

Ademés. de la promesa al publico, la oferta al
piblico debe diferenciarse de los tratos o gestiones.

Estos ultimos como sabemos, son algo en gue
participan ambos posibles futgros.contratantes Y no son
vinculantes 1la Qferta al publico, por el contrario,
procede de un solo sujeto el oferente y ademas, es
vinculantes cuando contenga 1os exiremos esenciales del
futuro contrato.

La oferta al publico no se debe confundir tampoco
con la invitacién a ofrecer.

Para nuestra Doctrina se considera gue la oferta al
pﬁblico como la oferta. de wventa, a.lo cual el jurista
Gutiérrez vy éonzélez manifiesta que tanto esta parte
doctrinaria: y de la. ley Civil mexicana es errdnea vy

proviene de una deficiencia técnica legislativa.
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En tanto, la oferta al publico es una declaracién
unilateral de voluntad, recepticia, hecha a toda persona
que pueda.tener conocimiento de .ella con la expresién de
gque los elementos esenciales de una prestacién que se
ofrezca a cumplir seria vy hecha con el animo de
satisfacer en su oportunidad, si fuera el caso.

Con respecto a la oferta de venta encuadrada en el
~articulo 1860, gue a ia letra dice: " El hecho de
ofrecer al puiblico objetos en determinado precio, obiiga
al gueﬁo a sostener su ofrécimiento ".

Nﬁestro.autor en mencidn expresa con la disposicidn
antes transérito, o sin ella, existe en el cédigo va
reglamentada.este tipo de oferta y en general cualquier
tipo de c¢ferta para celebrar un contrato.

Se trata de una norma innecesaria pues basta que
con la oferta que se haga, retna lcs reguisitos
estudiados para una policitacidén o ser producirad con
ella los mismos efectos juridicos auténomos Y propios.

Si en el Cédigo se tienen los articulos 1805 y 1806
que se refieren a las ofertas hechas a las persoﬁas
presentes o no, con 0 8in fijacién de plazo, es ahi
donde ehcajan del todo los extremos del articulo 1860;
por 1lo mismo,‘ este no es sino una repeticidén del

contenido de aduellos.
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El legislador debid reglamentar la materia general
de oferta dentro de 1la declaracién unilateral de
voluntad; pero lo hizo al referirse al‘consentimiento.

Y pudo hacer una reglamentacién en ambos lados,
porgue la policifacién no solo es elemento que puede ser
integrantes del consentimiento sino que es también un
acto juridico que produce sus efectos propios vy
especificos‘como declaracidén unilateral de voluntad. De
una u otra manera resulta innecesario el articulo‘1860.

El que hace Unaroferta O promesa de recompensa al
bﬁblico, puede o0 no limitar a su arbitrio el tiempq en
que se debe cumplir con lo solicitado, y puede también
revoéarla, pero en tal evento‘se debe distinguir en:

A.- Una oferta de iecompensa sin sujecidn de plazo

B.- Una oferta de recompensa ofrecida sujeta al
plazo |

Sinc se fijo plazo para que, guien lo desee,rcumpla
con lo exigido para entregar la recompensa, el qué la
formulé puede revocarla en el momento que lo desee, pero
Adebe hacerlo con ia misma publicidad con que hizo lé
coferta, y en todo caso, si alguno le prueba gque hizo
gastos con motivo de ella, se los debera restituir.
Esta es una revocécién de la oferta hecha sin sujecidn a

plazo.
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El articulo 1863 del Cédigo Civil para el Distrito
Federal dispone: Antes de que este presentado el
servicio o cumplida la condicién podra ell promitente
revocar su oferta siempfe que la revocacién se haga con
la misma publicidad que el ofrecimiento. En este
caso, el gque puede ha hecho erogaciones para prestar el
servicio o cumplir condicidén por la que habia ofrecido
recombensa, tiene defecho a que se le reembolsen.

No es licito a revocar 1la oferta antes de 1la
ilegada del plazo qﬁe se fijo vy si se hace, constituye
una conducta ilicita, da lugér a gque cualguier
interesado demande el pago de la promesa, en su caso, la
indemnizacidén por los daflos y perjuicios que se le
pudieran haber originado. Fundamento en el articulo
1864 del mencionado ordenamiento, que a la letra dice:
" S1 se hubiere sefialado plazo para la ejecucidn de la
obra, no podrd revocar el prominente su ofrecimiento

mientras no este vencide el plazo." 25

25. Op Ct Gutiérrez y Gonzalez
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f) Los procedimientos singulares para la formacién del
contrato.

En la practica comercial se utilizan estos
procedimientos dirigidos a la formacidén de contratos vy
suele mencionarse vy ahalizarse la invitagién a ofrecer,
la licitacién privadé, el concurso contrato,-la subasta.

A.- La llamada invitacidén a ofrecer: por medio de
ella una persona invita a otra u otras a gque le
" propongan u ofrezcan uﬁ futurc contrato.

Esta invitacidn se puede realizar pérsonalmente o a
traves de medios mecanico electrdnicos de
comunicacién, esto en la actualidad reduce costos Y
gastos para las negociaciones..

En la invitacidén a presentar ofertas o propuestas,
quieneé la  hacen pueden retirarlas antes de su
aceptacién, de suerte que esta es una figura autdnoma.

A lo que 1la doctrina Italiana expone: "Es la
solicitud hecha a una ¢ varias personas sepéradamente,
para que sean oferentes, de un futuro contrato, hacia.
quieﬁ les dirige tal invitacidn. Aqui, quien.tenga
interés en el contrato, en lugar de ofrecer el mismo,
'prefiere que otro le dirija wuna oferta. A la
invitacidén para ofrecer, puede seguir 1la licitacién

privada a los tratos privados .
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B.— Licitacidén privada: La lic$tacién privada
persigue que se hagan propuestas u ofertas por escrito
al destinatario que invito a ofrecer, el cual podra
eledir la gue mas le convenga, puesto gue las ofertas
procedentes menos favorables no estidn resolutoriamente
condicicnadas.

Ctrc procedimiento a fin es la licitacién privada,
0 acto de sumisién "en el que; aceptando una inviﬁacién
para ofrecer, varios oferentes hacen llegar por escrito
las respectivas propuestas: el destinatario tiene
facultad de elegir la que mas le convenga. El mecanismo
de la formacidén de contrato a diferencia de la subasta
publica, consiste en ofertas de aumentos o de rebajas
sobre el precio base, hechas no publicamente, sino
secretamente, de manera que falta nexo de
condiciqnalidad que caracteriza wvarias ofertas en la

subasta publica". 26

26. Idem Messineo pp.
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C.- Concurso-contrato: Es un procedimiento que
permite a. la pérte que inicio el concurso a élegir entre
varios proyectos de los presentados por 1os que aspiran
a confratar.

"Se tiene contrato-concurso, cuando dispuesto un

proyecto es principio por uno de los futuros

contratantes el mismo sea completado en colaboracién con

el otro durante los tratos; lecs cuales pueden
desarrcllarsé paralelamente zun con mas de una contra
parte. Cada una de estas presenta un proyécto técnico
detallado; 1a eleccidn corresponde a la parte que hayé
tomado la iniciativa de los tratos™. 27
El maestro Gutiérrez vy Gonzalez seflala en su libro
"Derecho de las Obligaciones™ al concurso como CONCUrso
con promesa de recompensa y lo define de la siguiente
manera: es una declaracidén unilateral de voluntad que
hace una persona llamada promitente, en el sentido de
mantenerse en aptitud de cumplir wuna prestacidén que
el especifica, en favor de la persona gue por tener
las cualidades necesarias, interviene en un concurso o

competencia, y obtiene la mas alta puntuacidén con

27. Ibidem Messineo pp.
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calificacién al realizar o cumplir la prestacién que a
su vez solicita el prominente,

Todo concurso proviene de una convocatoria para que
sea presentado un proyecto, en la inteligencia de que
aquel cuyo proyecto sea mejor serd el elegido y por ende
recibira un pago en retribucidén a la prestacién que a su
vez se le encomendara por lo regular los proyectos se
califican por puntuacién,

Segﬁn nuestra Doctrina el concurso pertenece al
generc de la declaracién unilateral de wvoluntad y se
dirige a un grupo especial de personas. De esta manera
se reduce notablemente el campo de la oferta, no basta
la sola pretensidén del concursante sino Que se requiere,
ademds, ciertas calidades para tratar de obtener el
premio.

Es parte esencial de este tipo la oferta el gque se
determine por el oferente un plazo para concluir el
concurso, y la razdn es cléra, ya que sino se pusiera un
termino el propio oferente nunca estaria en disposicién
‘de cumplir lo que ofrece. Por ello el articulo 1866
manda: " En los concurso en que haya ﬁromesa ~de
recompensa para los que llenaran ciertas condiciones, es

requisito esencial que se fije un plazo™.
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El Derecho de Jurado'es el que confiere 1la léy al
oferente, para.no saber el directamente el que resuelva
quien es el vencedor del certamen o© concurso, Yy en
ejercicio de ese derecho designar una o varias personas
para gue se encafguen de esa funcidn.

Tal situagién la describe el articulo 1867 que a la
letra dice: " El promitente tiene derecho a designar a
la persona gque deba decidir a quien o a quienes de los
concursantes se otorga la recompensa”.

D.- De la subasta o remate: El fin gue persigue la
subasta siempre, es que se formulen ofertas vy
aceptaciones.

"Otra especie particular de formacién de contrato
con prestaciones reciprocas, esta constituido por 1la
subasta o remate publico, donde se estable una
competiCién de ofertas sobre la base de un bando, © una
invitacién para ‘ofrecér, indicando el 1llamado precio
base. Es preferida y se conviérte en contratante de
guien publica. el bandc o la invitacién para 'ofrecer
alto, si la subasta tiene por objeto una'venta, 6 por el
contrario el precio mds bajo si la subasta tiene por
objeto una ‘compra, o la asuncién de la realiza;ién de
uana obra y similares, haciendo asi ineficaces' las

ofertas precedentes, mencs favorables; las cuales estan
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resolutoriamente condicionadas al hecho que sSigue una

oferta-més favorable”.28

28. Idem Messineo pp
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"Esas aeclaraciones dniiaterales de la wvoluntad
productoras de cada una por si de consecuencias
juridicas; deben wverse como actos juridicos autdnomecs,
si bien en cierto que son efecto limitado y transitorio
hasta 'el momento de su perfeccionamiento del
consentimiento y del contrato, pues‘llegédo ese instante
cesan en su vida autdnoma, pero si el contrato no llega
.a formarse, de esta o cualquier manera esos elementos
adguieren existencia propia y autédnoma, aunqde con
relacién a una propuesta o aceptacién.

En efecto el proponente, oferente o policitante,
queda obligada por su sola declaracidén unilateral de
voluntad, a sbstenerla en los términos que la hizo hasta
gue no sepa conforme a la ley si el desﬁinatario la
acepta o la rechaza; a su vez el aceptante esta ya
obligado por. su solé aceptacidén independientemente de
que conforme a la ley ya se haya o no formado el
consentiﬁiento." 2 |

Para que el contrato se perfecciones es necesaria
la aceptacién del destinatario o también de un

representante suyo.

2. Idem, p. 258
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"La aceptacién pareceria constituir el acto mediante el
cual el contrato se perfecciona; pero en efecto, la
aceptacidén no basta es necesaria, mis no suficiente. Es
también que el proponente este en conocimiento de -la
existencia de la aceﬁtacién. La toma del conocimiento
es el verdadero ultimo momento de la formacién del
contrato aun cuando el contrato entre presentes los dos
momentos Céincidan en el tiempo, vy pbr consiguiente,
practicamente sean equivalentes, la toma de

conocimientos seflala, no solo el hecho del

!

perfeccionamiento sino ademas el momento de ese

perfeccionamiento.”™ 3

En lo que respecta a la doctrina Francesa base de

la doctrina nacional expresa gque ante la aceptacidén se
encuentran frente.a problemas relativos a la oferta.
El aceptante debe tener la voluntad real de aceptar y la

debe manifestar al exterior de su voluntad 'y Mazeud

describe " Esa voluntad no esta sometida a ninguna
forma; resulta suficiente con que establezca la
voluntad cierta de aceptar. Es expresa cuando se hace

verbalmente o por escrito, o cuando resulta de un gesto

inequivoco. Es dificil a veces saber si cabe deducir

3. Messineo, Francesco, Manual de Derecho Civil vy
Comercial, Ed. Europa-América, Buenos Aries, p.460
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una aceptacién tacita de la actitud de una de las
partes.

Todavia mas dei simple silencio que haya guardado a
la oferta.” 4

La aceptacidén puede revestir, como'la oferta, una
forma -verbal o escrita; también, mas frecﬁentemente que
la oferta, ser tacita e inducirse de ciertos hecho que
impliguen que su autor la intencidén de aceptar la
proposicidén que se le ha hecho, las circunstancias que
revelan la aceptacidén no expresa, varian.

JEn materia mercantil se admite el silencio como
aceptacidén cuando un comerciante no protesta contra una
factura y se considera haberla aceptado.

En los contratos cuyo objeto es de Qalor
considerable el consentimiento de las partes se prueba
por escrito. 5
Este principio de materia mercantil se debe de aplicar
en la material <c¢ivil en virtud de que la prueba
escrita no deja dudas a la interpretacién y se
interpreta a la literalidad de 1lo que ias partes
4. Mazeud, ﬁenri, Leén vy Jean, Lecciones de Derecho
Civil, Parte 2, Vol. I, Trad. Luis Alcalia-Zamora,’
Ediciones Europa-América, p. 156.

5. Planicl y Ripert, Tratado Elemental de Derecho Civil,

Teoria General de los Contratos, Trad. Jcsé M.
Cajica, Cardenas Editor, p. 23.
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quisiercn convenir de igual manera en los
contratos entre pefsonas nd presentes , vya gue
los avances tecnclégicos permiten a las partes
comunicarse desde un principio via electrénica y una de
las wvariantes de la comunicacidén electrdnica es la
transferencia de  datos tanto 7alfa como numé?ico e
iﬁpreso.

Mientras que para la doctrina francesa expone Que
en los - contratos cuyo la estructura no es 1la
manifestacién del consentimiento que en la mayoria de
lcs casos se ha dado ya con anteriorida& de la forma
verbal. Ya que .tanto la redaccién del escrito sirve
dnicamente para reservarse Vuna prueba facil de la
convencidén, pero de su excepcidn al.decir que no debe
confundirse el medio de prueba con el modo de formacién
del contrato. ya que el contrafb ‘ existe
independientemente de su prueba escrita y antes de ella,
guizd algunas veces se iogre prcbarlo por escrito.

Y manteniendo la idea de que la mejor forma de
interpretar una convencién ya sea la formacién del
consentimiento o para la interpretacidén de un contrato
es, la forma escrita por que no deja lugar a duda.

Cuando las partes convienen en redactar un escrito
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para ser constar su convencién, debemos buscar si su
intencidén ha sido subordinada la conclusidén definitiva
del. contrato a la redaccidén del documento. Si esta
intencién esta comprobada ha de respetarse y cada una de
las partes podra retractarse, en tanto no haya firmade.

Pero nc por esto la convencidn se conviene en un
contrato solemné, la firma de documento wvale no como
solemnidad extrinseca sino come manifestacidén de la
adhesién definitiva de la firma, esto 1lo exponé Planiol
v Ripert.

Lé aceptacidédn es necesariamente posterior a 1la
oferta aungue s6lo lco sea por algunos instantes; puede
seguir a' la oferta inmediatamente o hacer esperar algun
tiempo cuando. Para los procesos formativos de
contratos entre no presentes vy hay un intervalo es
apreciable el momento de la formacién del contrato aquel
en el cdél se produce la aceptacidén y no en el que se
hace . la 5ferta.

Por lo tanto‘no debe considerarse el acto como una
voluntad de formar el contrato, emitida baijo lé
condiﬁién réfroactiva de la aceptacidn. La aceptacidn
es un hecho que no puéde obrar retrbactivamente; sélo_a
partir del momento . en que ella existe ha podido

prcducirse la unién de voluntades necesaria para formar
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en contrato.

El silencio puede producir efectos Jjuridicos de
'aceptaciéﬁ para integrar el consentimiento puesto qué
debe.tenerse cuidado de confundirse la aceptacidn tacita
con el silencio.

Se debe dar sin embargo la diferencia de una y otra
"La aceptacidén tacita resulta de ciertos hechos o actbs
que se preSuéonga 0 autoricen a presupcnerila.

En cambio el silencio, es la ausencia de la
manifestacién.de voluntad en oposicidén a la aceptacidn
tdcita que es algo real fundada en hechos o actos
inequiveocos que asd lo acrediten.”" 6

E1l autor Ernesto Gutiérrez Gonzélez expresa
aceﬁtadaﬁehte "es usual oir gque se dice "El que caya
otorga", y se puede suponer que si una persona propone a
otra la celebracién de un contrato y el destinatario de
la propuesta célla, esta aceptando, pues con su silencio
autoriza a presuponef su aceptacidn.

Pero a este réfrén se le puede combatiﬁ‘con otro
"Quien nada dice, nada expresa”, y por ello mismo

refutar el anterior argumento y decir que el callo, no

6. Op. Cit. Mazeud, P. 156
7. Op. Cit. Gutiérrez y Gonzalez, p. 258.
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aceptd, por gque no dijb nada." 7

Pﬁr tanto és preciso aclarar que el silencio solo
producira efectos de aceptacién y engendrara el
COnseﬁtimiento cuando la ley asi lo determine.

Asi como no debe confundirse la acepFacién tacita
con el silencio también no debe confundirse ésa
aceptacién tacita y el siléncig, con la ignorancia.

Existen ocasiones que se hén hecho propuestas y la
persona a quien va dirigida no se entera, es ignorante
de esa propuesta; sin embargo la ley presume gue conoce
la propuesta, y que sino la rechaza, debe entenderse
aceptada.

"La ignorancia es una situacién psicoldégica de una
persona que no se debe confundir, ni con el siiencio, ni
con el error.

A} En el caso del‘silencio, la persona a la que se
envia una propuesta, se éntera de ella y sencillamente,
no dice nada pero tiene conocimiento de la propuesta, de
ahi que la ley lo obliga. .

En cambio la ignorancia, nce hay conocimiento
algunc, y por lo mismo no puede rechazar la propuesta
gue se le hizo.

B) En el caso de error, es c¢laro qué no es igual

estar en un error que estar en .la ignorancia y asi lo
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expresa Joaquin Estriche error es estaflen discordia u
oposicidén o no conformidad de nuestras ideas con la
naturaleza de las cosas; o bien, un pensamiento, una
idea ‘o una opinidén contraria a la verdad, de modo que el
error, generalmente hablando, consiste en creer
verdadero 1o que es falso o en creer falso lo que es
verdadero, suponer una cosa gque no existe, o en suponer
una c¢osa que no es tal cual se cree exisfir. El error
no es absolutamente lo mismo, que la ignorancia, la cual-
consiste solo en no haber tal o cual_cosa. Pero a veces
se confunde con ella en cuanto a la ignorancia de una
cosa o de ‘un hecho. Puede dar 1lugar a suponer la
existencia de otra cosa.

Asi pues para la ley la ignorancia, es algunos
casos 1 bajo ciertas circunstancias, pudiera
considerarse como. integrante del Aconsentimiento, Y
confundirse con el silencio."8 Para la doctrina
francesa, el silencio no equivale aceptacidn, en efecto
por lo general, las personas que guardan silencio
entienden que no aceptan las ofertas que se les hacen,
en la practica cotidiana.

Mazued identifica circunstancias excepcionales en

8. Op.cit. Gutiérrez y Gonzalez, p. 260



114

que el solo hecho de observar silencioc debe
interpretarse comc unz manifestacién de la voluntad de
aceptar, y son las que la ley expresamente marca, © con
las partes asi lo deciden validamenfe.

" Asi mismo serd wvalido el silencioco como
aceptacién:

a) La oferta se hace con interés exclusivo ael
destinatario.

b} Cuando las partes mantienen relaciones de
negocios, .

solo en el caso dé que habitualmente se hagan ofertas
mutuas periddicas y nunca antes rechazadas, y se asi lo
acostumbraban."” 9

Cabe destacar que la doctrina francesa se basa en
la confianza de las partes para gue el contrato se
celebre aun manteniendo un silencio, pero ‘dentro de
nuestra realidad es pertinente regresar a lo descrito
que la uUnica manifestacidén de aceptacidn deberé ser o
por escrito para. los medios de ;omunicacién via
electréﬁica O expresa o técita entre presentes.

Es evidente que el aceptante y el proponente

deberan tener la capacidad juridica para contratar o ser

8. Op. cid. Mazeut, p.156
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comercianfes.
El contrato sera eficaz desde el momento de su
perfeccionamiento, de manera gue el negocio se encuentra
en espera durante el t;empo gue media entra la propuesta
y la aceptaciédn.

Es preciso aclarar como 1o hace el autor Luis Mufioz
al declarar que no se_debe confundir la formacidén de un
‘contrato con su perfeccionamiento, aunque estos
acontecimientos . coincidan; ni’ confundir el
perfeccionamiento con la eficacia del negocio juri&ico
bilateral.

El destinatario de la propuesta puede dar su
aceptacién,

denegafla ¢ simplemente no tomarla en consideracidn; y
es que el destinatario de la oferta o propuesta no esta
obligado a aceptarla pues ello seria contrario a la
esencia del contrato y la contraccién coactiva no es
propiamente contratacién, mismo que ééepta el Dr. Luis
Mufioz. 10

La obligacidén de aceptar no es otra cosa que la
contratacién forzosa o obligacién de contratar lo gue
acontece con los servicios publicoes.

10. Mufioz, Luis, Derecho Civil Mexicano. Tomo III Ed.
Modelo, México, p.210.
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La aceptacidén y 1la oferta deben coincidir por
completo, por que si-no es asi estamos frente a una
contra,prépuesta o nueva oferta.

De este mecdo la aceptacidn debe referirse al mismo
contenido cbntractual que se manifiesta a través de las
clausulas del negocio juridico bilateral, de modo que si
se modifica alguna clausula faltaria la conformidad, por
"lo tanto segun el autor antes H@nciohado expone " la
a;eptacién . en general no es vinculante ya qgue
implicitamente‘hay una reserva que no permite considerar
semejante aceptacién como definitiva pues que se refiere
.a algunos aspectos de la propuesta y no a todés. Puede
acontecer que el destinatario de la oferta la rechace
0 que calle, y en este 0ltimo supuesto silencio,
normalmente, no‘puede tener ni valor de aceptacién ﬁi de
rechazo de la propuesta Yy no a tqdos. Puede acontecer
que destinataric de la oferta lo rechace, o que calle, vy
en este tltimo supuesto el silencio, normalmente, no

puede tener ni valor de aceptacidén ni de rechazo de la
- propuesta u oferta. Ahora bien, el proponente puede
tener por efica;, la aceptacién tardia o entender que el
destinatario rechazo la oferta si este no expresd se

aceptacidén dentro de término.
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Una vez perfeccionado el contrato es indiferenté la
muerte o la incapacidad sobreviniente de las partes.

La retraccidn posterior carece de eficatia, auhque
liegue a conocimiento del oferente antes de que el
intermedio de haya comunicado su aceptacidn.

El silencio del destinata_rio de la oferta no es
aceptacidén tacita y no se trata de Aun' acontecimiento
positivo influyente sino de inercia, y de comportamiento
o conducta equivocos. "En ocasibnes el silencio vale
éomo aceptacién, pueslsi la parte que calla tiene 1la
carga de hablar, y gquiere evitar que su silencio se

considere comoc aceptacidn, debe hacerlo.

b) Ciases de aceptacion

Cuando el aceptante wutiliza wun ‘medio idéneo
destinado a hacer conocer el proponente la aceptacién,
se dice que esta en expresa. pero si el aceptante
observa un compartimiento © una conducta de las cuales
puede argiiirse objetivamente en la vida de relacidén su
aceptacién a la- oferta, se dice entonces gue acepté
tacitamente la p;opuesta, concepto del autor Luis

Mufioz.11

11, Idem. p. 211
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Para el maestro Ernesto Gutiérrez y Gonzalez "la
aceptacion. debe hacerse respeto a persona determinada,
pues solo se puede hacer con respecto a la personé que
hizo la oferta. |

No puede hacerse la aceptacién respecto 'de_
personas‘ihdeterminada, pues entonces no se sabria con
quien se iria é éelebrar el contrato.

Pero si bien es cierto como antes se dice que la
aceptacidén solo puede hacerse respecto a una persona
determinada también es cierto que esta persona a gquien
se le hace saber la aceptacidn no necesita por fuerzas o
necesariamente estar presente.”™ 12 °

Es preciso enfatizar que al no estar presente para
hacer 1la .aceptacién, esta pﬁede ser por medios de
comunicacién electrédnica y por tanto no esta por mas que
esta sea por escrito o de manera que no deje lugar a
dudas que es su Qoluntad aceptar.

La aceptécién debe ser seria, el aceptante debe llevar
la infensiéﬁ de que su declaracién de voluntad produzca
efectos de derecho que desee reépetar, Yy que quiera

cumplir, este es que se integre al consentimiento.

12. Op. cit. Gutiérrez y Gonzalez, p. 261.
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Quiere deéir.que la aceptaciénrdebe contener las
mismas bases de propuesta, va no serda aceptacidén, sino
una nueva policitacién o contra propuesta.

La aceptacidn implica la adhesidén a la propuesta,
al - ser lisa vy l;ana la aceptacién, impliéa que se
adhiere a los términos de al prppuesta;'solo s5e puede
refgrir a lo gque contiene la propuesta, no puede llevar
ni mas ni menos, y debe Ser hecha precisamente con
relacién a la propuesta de que se frate.

En consecuencia el maestro Gutiérgez y ‘Gonzalez
dice que la aceptacidén al no poder 1llevar rﬁ; mas ni
menos de lo que lleva la propuesta esta se reduce a una
afirmacién, es decir a un simple si.

Efectos juridicos que puede surgif respecto de la
aceptacidn que marca nuestra ley civil:

" Si al tiempo de la aceptacién hubiere fallecido
el_oponente, sin que el aceptante fuere sabedor de su
muerte quedaﬁdo los herederos de aquel obligados a
sostener el contrato. " Articulo 1809. |

-" Toda persona que propone a otra la celebracién
del contrato fijandole un' plazo para aceptar, gueda
ligada por su oferta hasta la expiracién del plazo."

Articulo 1804.
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Es también indudable que 1la aceptaéién produce los
efectos de ligar al que la hace, en los mismos términos
en gque la hizo el proponente. |

"Segin Ihering, antes de gque el contrato se
perfeccione, se produce efectos juridicos, y lo explica
en la llamada dinamica juridica; Esto se producen esos
efectos sin habérse perfeccionado el éontrato, por el
interés que.tiene el Derecho de proteger 1los intereses
legitimos de la contra parte, ya sea el acebtante o el
mismo ‘oferente.” 13. |

La aceptacién debe ser pura y simple, debe ir
dirigida .al proponente es una declaracidén recipticia,
debe ademas ser hecha en tiempo, esto se debe llegar al
proponente en el tiempo ‘establecido por él1, o al
ordenamiento necesario, seguin la naturaleza del negocio
o' segin de los usos. Si la aceptaciéh es tardia carece
de validez.

La aceptaéién de ordinario es expresa, esto se
tiene en lugar con el ‘empleo de un medioc utilizado al
objeto de hacer conocer al proponente dicha aceptacién,
pero también puede ser téacita.

Para Messineo "Diverso a la aceptacién técita es el

13. COp. cit. Gutiérrez y Gonzalez, p.263
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silencio del destinatario respecto de la propueéta de la
cual consta que é1 a tomado conocimiento o gque ha
lle@ado é su poder, el silencio se.inercia, no hecho
positivo incluyente.

Estg no guita para gque en determinada circunstancia
el -silencio pueda valer como aceptacidén, y el de la
‘prérroga técita cuando este previsto en e; contrato. Si
'el propcnente exige uné forma determinada para la
aceptacidn, esto no es valida cuando se da en forma
diversa; |

La aceptacidén gque no sea conforme a la propuesta,
esto es que contenga variantes, aun sobre puntos
secundarios, no vale como aceptacidn, wvale en cambio
como contra propuesta, con el efeéto de gue las partes
se 1invierten, resultando destinatario aquel que era el
originario proponente. En tal caso, &l como
destinatario queda libre de daf, o no la aceptacién.

Puede también ocurrir que el destinataric, en lugar
de aceptar, declare declinar la propuesta, o sea la
rechace, pero también puede ocurrir que calle, en tal
caso no puede interpretarse ni como acéptacién ni como
rechazamientc; asi mismo' imblica que el proponente
transcurrido aguel término, no tiene ya el deber, aunque

si el derecho de considerar valida la aceptacién tardia,
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ademas que el silencio del destinatario se debe
considerar como implicitQ rechazamiento a la proépuesta.

Si hecha la declaracién de aceptacidén antes de que
esta llegue a conocimiehto del prOponénte, €1 aceptante
muere o se hace incapaz, la declaracidédn de aceptacién
pierde eficacia y no puede formarse ya el contrato aun
cuando esé declaracidn llegue al conocimiento del
prepeonente.

La formacién del contrato se realiza cuando el
proponente téhga noticia de aceptacién. La invierte a
la sobrevenida incapacidad de 1las partes después del
perfeccionamiento del contrato, es a los efectos de la
validez de este, indiferente; si uno de los contratantes
muere © Se hace capaz después del perfeccionamiento del
contrato, pero antes de la ejécucién la cosa resulta de
importancia, precisamente, a los efectos de la ejecucién
del contrato."14
A su vez Mazeud manifiesta " La c¢ferta vy la aceptacidn
deben ser complementarias, la aceptacidn no concurre a
la perfeccién del contrato mas que cuando es conforme a
la oferta. En el caso contrario no estaria frente a una

aceptacidén, sinc de una oferta nueva proveniente de la

14. Op.cit. Messineo, p.462
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otra parte y que deberia ser aceptada a su vez.

La jurisprudencia francesa marca: "El contrato no‘
esta concertado mientras gue subsista un desacuerdo,
incluso en una c¢lausula accesoria." 15

— En tanto autores alemanes exponen que la' falta de
acuerdo scbre un punto en particular no es obsticulo
para la conclusién de un- contrato que las partes,
consideraban concertados, si es presumible que lo
habrian celebrado de todos medos.

Y para autores de Suiza y Polonia, basta con que
las partes de este acuerdo sobre los puntos esenciales y
el juez segun la naturaleza del asunto regularad Llas
dificultades secundarias.

Momentos importantes que hay que identificar tanto
para los contratos entre presentés como entre no
presentes, ya dJue por 1o regular se debe dejar un
intervalo para la aceptacién ,esto no es necesario pero
si es comin en la préctica cotidiana.

a)buracién de la oferta. Es necesarioc examinar si
la oferta ha.persistido hasta la aceptacién ya sea por
cualguier medio comunicacién directa personal, para
verificar si las dos voluntades sean encontrado y Sea
podido formar el contrato.

15. Op. cit. Mazeud, p. 159
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Cuando en sentido opuesto haces la oferta por
un medio mecanico electfénico, como internet,
correo eléctrico o correo de voz, la oferta dura
indefinidamente, hasta que sea retirada. Puede
ademas, caducar antes de haberse retirado pdr la
muerte del policitante o por su incapacidad, o
simplemente la oferta tiene un término devduracién.
b} Retiro de la oferta. En el mismo suﬁuesto del
uso de informacidén a 'través de medios mecanico
electrénicos, la revocacidon de la oferté puede hacerse
de distintas maneras, unas veces es destruidas por un
~acto posterior a la oferta; otras la oferta es temporal,

¥ sSu retiro se anuncia con anterioridad.
c) A menudo la oferta se hace a término. Su autor
fiia por si mismo, para la aceptacidén, un plazp mas alla
del cual no se cree ya obligado a esperar respuesta. En

este caso la oferta no produce si no se acepta en el

plazo fijado. Esta fijacién del plazo no tiene
necesidad de ser expresa. Puede ser tacita y resultar
de las circunstancias. Esto corrige de hecho los

inconvenientes del principio de la persistencia de las
ofertas.
d} Caducidad de 1la oferta. -Ademé&s de la facultad

de retirar la oferta en las condiciones indicadas, 1la
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jurisprudencia admite que la.oferta deja‘de existir de
pleno derecho si no ha sido aceptada antes de la muerte
del actor. Es decir se considera una oferta personal.

e) Fuerza obligatoria de la oferta acompafiada de un
plazo. Cuando no se ha fijado ningun plazo, ni expresa
no tacitamente. la oferta que aun no ha sido aceptada
puede ser retiradé en cualquier momento, ya gue ningun
laﬁo obligatorio se ha formado; la voluntad de oferente
ha permanecidc libre. La oferta acompafiada expresa o
tacitamente de un plazo, no puede ser refirado
impunemente; se considera obligado al oferente, con tal.
de que la aceptacidén se produzca en el plazo fijado.

Para esta situacidn en 1los contratos entre no
presentes ya cuenta con reglas claras pero no esta de
mas proponer gue para cualquier contrato por cualquier
medio mecanico electrdédnico de la comunicacidn sea
necesaria la estipulacién ‘expresa de un plazo de
aceptacién, y al no hacerlo la oferta gquedard sin
efecto, principal razén es -'que si se tiene la
posibilidad de acortar distancias para la convencidn de
voluntades lo lnenosr que se puede exponerl es rtoda la
informacién necesaria para que se integre la formacidén
de un contrato, pues es basico que lo gue se busca es el

ahorro de tiempo.
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De acuerdo a los tratadistas franceses sobre la
materia de 1la aceptacién producida después de la
retractacién y antes de la expiracidén del plazo, parece
limitar a esto'el objeto de la obligacidén que pesa sobre
el oferente. Pero actualmente se propone. ir mas lejos,
el oferente estaré obligado a mantener su oferta durante
todo el plazo de manera que su retractacién antes del
término fijado seria inoperante. Se considera
subsistente ain la primera voluntad y la aceptacién
necha en plazo operara la conclusién del contrato. En
este sistema la parte que habia recibido la oferta tiene
derecho de exigir la ejécucién del contrato,
principalmente la entrega del-objeto. Si no la obtiene,
se le trata comb en el caso en que el contrato realmente
formado no haya sido cumplido poste;iormente. El
proyecto francés italiano del Cddigo de Obligaciones
declara que la revocacién de la oferta no constituye
obstéculo alguno para la formacién del contrato.

La obligacidn de mantener la oferta surge para
algunos autores, del prinéipio de Equidad, que marca que
nadie debe sufrir por el hecho de otro. Aunque la ley
nos margue la obligacién de reparar el perjuicio
causado, pero la ley solo obliga a reparar el darfo

causado sin derecho, de manera gque falta encontrar la
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razon particular por la que el oferente no tiene derecho
de retractarse. |

A lo que lPianiol expresa "La oferté tiene dos
cosas:

1.- Una proposicién principal cuyo objeto es el contrato
por celebrar.

2.- Una secundaria que concede un plazo para
reflexionar 1la _persona a quien se hace 1la oferta no
tiene ninguna razén para no abeptar esta dltima
proposiciép que contiene una ventaja para ella, puesto
gue al aceptarla no se compromete a nada y conserva el
derecho de rechazar la proposicién priﬁcipal.

Po£ lo tanto, 'debe presumirse su aceptacién en 1lo
que concierne a la oferta del plazé para :eflexionar, es
decir,ladmitir para esta oferta una aceptacién tacita e
inmediata, asi nace la obligacién del oferente.” Basta
comentar que nadie se pierde con oir ofertas pues de lo
que se trata este cualquier persona en el comercio lo
gue necesita es tener el d%nero en movimiento, y 8Si no
acepta puede contra proponer pero siempre y cuando se
tenga por recibida la oferta original.

f) Para la formacién del contrato es necesario que
la aceptacién Qmitida fuera de la presencia del

policitante le .sea notificada. En este. caso Ripet
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manifiesta que la oferta es una pregunta que necesita de
una respuesta; ahora bien, la respuesta, sélo existe
cuando es cecnocida de aguel que la pida. Y para esto no
cabe duda que se puede proponer a un tercero para gue
reciba la aceptacién, o en algun aparato electrénica de
memoria, pero es indudable que de alguna manera debe de
llegar al conocimiento del oferente la aceptacién.

La ley alemana supone que la aceptacién de 1la
oferta debe declararse al policitante, dispensa al
aceptante, por el contrario de esta formalidad,‘cuando
no es de uso ¢ cuando el oferente haya renunciado a
ella. En semejante caso, el contrato se perfecciona

desde el momento en que se emite la aceptacién.

I3
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¢) El contrato entre personas distintas.

El contrato no siempre se forma de presencia,
ocurre también y hasta frecuentemente que las partes se
encuentren en lugares distintos y en lugar de
comunicarse'personal y oralmente, lo hagan a través de
algin medio de comunicacién.

De esta manera, para estos casos, que aquella toma
de conocimiento de la aceptacién por parte del que
oferente, es indispensable para que el contrato se firme
y la cual, cuando el contrato se firme coincida con ei
momento mismo en que la declaracién de aceptacién es
emitida, y éste sélo puede ser en un momento posterior,
puesto que las® partes no estan presentes, por
consiguiente hay un intervalo para que se dé 1la
aceptacién, y la llegada de esta al proponente.

Para estos casos se han creado reglas y la doctrina

italiana expone a través de Messineo. 16

16. Op. cit. Messineo, pp 462,463.
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Las siguientes: La creacién de un sistema mixto entre
la llegada de la aceptacién y el de la efectiva toma de
conocimiento de ella por parte dei proponente,

Estc es que el contrato gueda concluso gque en el
momento en gque, quién ha hecho ia' propuesta, tenga
conocimiento de la aceptacién de la otra parte, vya que
la ley italiana considera que la aceptacidédn se considera
conocida en el momento en gue la misma llega al
‘conocimiento directo al destinatario de ella. Para esto
ya el uso de medios electrénicos personales de
comunicacién permite. que la informacién llegue caso
inmediata pero no personal a esto debemos de aplicar qﬁe
las maquinas agilizan la comunicacién pero nunca podran
sustituir la buena voluntad de contratar personalmente.

En el contrato entre personas distantes o no
presentes, la llegada de la aceptacidén al propénente,
cuando ﬁo se pruebe por éste la faita de conodimiento
del contenido de dicha aceptacidn, sefiala el momento de
la conclusién del contrato, y asi la aceptacién de este
momento sera irrevocable.,

Para el caso de perfeccione por téléfono surge la
cuestidédn de si el contrato, para los efectos que hemos
indicado se debe considerar constituido entre personas

distantes o entre presentes, propiamente el problema
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nace solamente-si los dos lugares se encuentran fuera
del mismo ambito de una misma competencia territofial
judicial.-

Desde el punto de vista del momento, el contréto se
considera estipulado entre presentes, va qde .no
transcurre un apreciable intervalo de tiempo enﬁre la
declaracién de aceptacién del destinatario y la toma de
conocimiento de esta'parte del proponente. Desde el
punto de vista del lugar, el contrato se considera entre
distantes vy perfeccionadq alli donde se encontraba el
proponente en el momento en que ha tenido noticia de 1la
aceptacién del destinatario. Ya cbn el uso del teléfono
y fax el mismo tiempo se debe éonsiderar que aungue haya
cologuio directo el contrato se aplican las reglas de
los contratos entre no presentes, por que va no media el
cologuio directo sino es como el correo, salvo que las
partes esperen al teléfono para verificar por voz propia
que Lo escrito esta de acuerdo a lo eétipulado por el
cologuio directo vy ademas que lo transmitido esté
debidamente firmado.

Cuando las partes no estdn en presencia una de
otra, transcurre necesariamente un tiempe mas © 'menos
prolongado entre el momento que la voluntad de contratar

es emitida por una de ellas, y el momento que esta
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voluntad es conocida por la otra; ese lapso se empleé
para la transmisidén de la voluntad.

.Dentro de 1la doctrina francesa expone' que 1la
voluntad transmitida a 1o lejos, produce su efecto
unicamente cuando llega a conocimiento del destinatario.

Se presentan posibles consecuencias que deben ser
solucionadas para el caso de la comunicacién ex
intervalo.

1.- El peolicitante que acaba de enviar una oferta
© el aceptante gue envia una aceptacién, permanece libre
de retractarse en tanto su'voluntad no haya llegado a
conocimiento de la otra persona. A

2.- Cuando no se haya fijado ningdin plazc, el
policitante puede retirar su oferta mientras la
aceptacidén emitida esté en camino como el cbntrato aun
no se ha formado, su voluntad queda libre.

3.- 8i se fijo un plazo para la aceptacién, ésta
se considera tardia, cuando la correspondencia que la
contiene sea recibida por el destinéta:io después de la
expiracién del plazo, aunque haya si da expida antes.

Aqui nos apegamos a la Tesis Qque exponemos a
continuacién y es que la misma condicidén debe darse
cgéndo la llegada tardia de la carta o correspondencia

se deba alguna circunstancia imprevista, accidente o
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error del correo, y aunque la expediciéﬁ se hubiese
hecho en tiempo Gtil.

En el proyectc franco italiano del Cédigo de
Obligaciones decide gque el contrato se  forma
independientemente que el autor de 1la oferta tenga
conocimiento de la aceptacidn de la otra parﬁe.

Para autores alemanes cuando la declaracién debe
transmitirse a. un destinatario alejado, solo se
perfecciona respecto a él, desde el momento en que la
recibe; por'tanto, es revocable hasta el momento.

Aﬁa conclusién de un contrato entre no presentes hay
que determinar y no dejar lugar a dﬁda en cuanto a lo
que se refiere al fetiro ¥ a la caducidad de la oferta Y
a la éerfeccién del mismo contréto, la determifacién del
lugar Q del momento en que la oferta y la aceptacién se
encuentran para formalizar un contrato.

17. Mazeud expone que el contrato entre no
preSentes puede ser concertado por carta o
telegrama; es el contrato por correspondencia, y
esta ya abarca el correo de voz y el correo
electrédnico; este contrato plantea la doble

cuestidén del tiempo y el lugar de reformaciédn;

- 17.0p.cit. Mazeud, pag. 160
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ademas de que el lugar en gue .se perfecciona el
contrato depende del momento en que se concluya, y que
el contrato concertado por teléfono es' también un
contrato‘entre no presentes; este contrato suscita tan
solo la cuestiédn del lugar de formaciédn.

La ley fﬁancesa considéra que el contrato es
perfecto
desde el instante de la aceptacién, incluso tacita, dada
por el mandatario, basandose en el sistema de emisién.

A favor de los sistemas de receﬁcién y de la
informacién se exige la formacién del contrato, para el
casc de 1la donaciéﬁ, vya que cuando la donacién es
aceptada y no es concomitanﬁe con la oferts, qde ia
aceptacién hava llegado a conocimiento del donante.

Para la jurisprudencia francesa hay dos momentos
que identificar ya que conforme a los textos legales no
hay solucidén por eso busca llegar al fondo para saber
una cuestién de hecho que es el momentc de la
aceptacién, llegando a la conclusién de que "La
aceptacidén se produce, pues, ya sea en el momento de 1la
firma de la carta; ya seé, lo mas tarde, en el momentb

de su expedicién." 18

18. Op. cit. Mazued, p.161
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En tanto a la cuestién de Derecho se pregunta b
debe tener el proponente el conocimiento - de la
aceptacién ? y se responde " que el contrato se
perfecciona en el momento en gque la aceptacidn es
definitiva y en consecuencia, en el lugar donde se
produce esa aceptacién, y por otra parte en un nuevo
proyectoe planteaban la idea siguiente: Cuando la oferta
sea aceptada téacitamente, el contrato se considera
perfeccionado desde el dia y en el lugar en que la
oferta haya sido recibida por aceptante.™
Para el autor Luis Mufioz “19 el contrato entre personas
distantes o no presentes es también con formaciéﬁ ex
intervalo, vy por correspondencia, o contratos por
relaciones inmediatas o mediatas, o -por medic de
intermediarios. Y conforme a las teorias ya expuestas
en el capitulo anteriér el considera que la de 1la
recepcién es mejor defendida por sus autores Alemanes al
tenor de la cual el contrato se perfeéciona, desde el
momento en gque el oferente recibe 1la qarta o el
telegraﬁa, conozca o no.la aceptacidn; y también la de

la emisién o expedicidén a cuyo tenor es perfecto el

19. Op. cit. Mufioz, Luis, p. 211
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contratq desde que el aceptante envia la aceptacién al
oferente.

Considera también que en cuanto a los contfatos por
teléfono se sostienen dos puntos de vista: el primego
que en ‘atencidén a la simultaneidad de la comunicacién se
trata de la <celebracién entre presentés, y la
circunstancia de que una parte esté en un lugar y su
contra parte en otra no entorpece semeijante
calificacidn, pues pddré aplicarse 1los principios.
generales sobre contrataciones entre no presente para
determinar la celebracién del negocio juridico bilateral
que, por otra parte, la autoridad judicial competente
puede resclver a su vez, aplicando sus priﬁcipios
basados en los textos legales, conducentes. De suerte
gue la aceptacidn, su envio, o bien la recepcidén de la
aceptacidn por el oferente deﬁerminara el momento en que
tiene lugar el acuerdo de voluntades y por consiguiente
elA perfeccionamiento del contrato. Y expone que no
sobraria la confirmacién por escrito del contrato o sea
la documentacidén del negocio juridico bilaferal, que se
puede cohsiderar-como una reproduccién del contrato.

Ante tales cohsideracioﬁes debemos de intérpretar
que en un contrato entre no presentes débemos de

basarnos que no es un contrato ni verbal ni escrito, y
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que para el caso en que las partes lo estipulen ya sea
transcribir lo convenide o platicarlo estaremos frente a
la teoria general de los contratos, y por tanto la ley
escrita, Yy  determinar para 1los casos de comunicacién
electrénica dondé la comunicacién ya puede ser conjunta
es decir escrita y hablada, se deberé aplicar estos
mismos principios.

La solucidén al problema considerade acerca del
perfeccionamiento del contrato queda fijado alli donde
Se encontraba el proponente en el momento que reciba la
aceptacidén de la contra parte, esta puede ser por
cualguier medio de comunicaciédn electrénica o diversa,
de ello gque sigue la competencia terfitorial‘del juez de
determinado lugar o 1la Qeterminacién del ordenamiento
juridico a aplicar y del poder jurisdiccional del Jjuez.

Es preciso determinar en que momento se puede
revocar la aceptécién, para los medios electrdnicos es
casi de inmediato, pues para emitir‘la aceptacidén se
necesita que la otra parte tenga el mismo medio de
comunicacién, es decir para mandar un fax se debe
recibir en otro fax, lo mismo en el correo electroédnico,
Yy para los casos en gue no sea posible se deben aplicar

las reglas de la aceptaciédn y su posible revocacién.
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Paray el caso de que el contrato se forme por
correspondencia es decir que las partes no se encﬁentran
presentes, © en presencia real una de otra en el
momento de la oferta y en el de la aceptacidén. Este
hecho puede suceder en el momentc uUnicamente de la
oferta o en el momento Unicamente de la aceptacién, o en
ambas ocasiones. Existe una clara diferencia entre la
correspondencia comin que es el enviec material de -un
documento escrito o en objeto, y una la cual se utiliza
mas &gil y répida que es la correspondencia electrénica
que tiene la funcidén de mantener contacto por escrito y
con la voz. |

Dentro de la doctrina nacional Sé&nchez Medal “20
manifiesta haciendo referencia al Cé@igo Civrl para el
Distrito Federal gque el contrato entre no presentes
tiene lugar cuando la oferta se hace a una persona que
no esta presencia fisica. Y si en este caso, como en el
anterior, si el autor de la oferta pone un término para
aceptar, queda obligado durante todo ese término. Pero
si no fija ninguan término para aceptar, la ley establece
que gqueda obligado a mantener la oferta por el término
de tres dias , ademas del tieﬁpo necesario para la ida y

20. Sanchez Medal, Ramén, De los Contratos Civiles, Ed.
Porrda, México, D.F., p. 26. )
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vuelta regular del correo o del medioc de comunicacién
que exista o sea posible, a falta de correoc publico.

En referencia ai parrafo anterior alAcomentarse 1o
relacionado éon la ida y vuelta del correo, el cual es
muy tardado, pero si se tratase de un correo de voz, la
pregunta seria ; El correo de Qoz es considerado como
medio telefénico o como medio de correspondencia ?. Y
en un particular punto de vista debe ser considerado
como correspondencia, por que no hay ningln tipo de
comunicacidén por cologuio di;ecto Yy sinlen cambio en el
corred de voz existeﬂte una conversacidn directa pero
no es con una persona sino con una maquina. ﬁe ahi

partimos a otro punto que la comunicacién se efectie a

falta de . correspondencia por el medio mas rapido y

posible, ante esto sin tan solo 1la comunipacién por
Internet © correo de voz o correo electrdnico es casi
inmediata équi la pregunta ; Que tiempo seria el apto
para dar por recibida la correspondencia, el comin para
la correspondencia ¢ el que los aparatos que se usen,
para comunicarse.

Para el autdr Sénchéz Medal "“21 la oferta que se

hace por teléfono o fax debe considerarse como entre

21. Ibidem. p. 26
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presentes.

La oferta a un destinatarioc presente ¢ ausente
tiene expresa fijacién de plazo por el autor de aguella
para aéeptar, la oferta sin fijacidén de término para
aceptar, vy la oferta sinr fijacién de término para:
aceptar a un destinatario no presente, cénstituygn en
realidad una declaracién unilateral de la voluntad gque
es fuente de obligacidén a cargo del mismo oferente de
mantener en el primer momento por el tiempo que el £fijo,
y de mantener en el segundo Caso por el plazo legal de

tres dias para Borja Soriano estos dos supuestos son
ceonjuntamente la ley de la declaracién unilaﬁeral de la
voluntad el origen de dicha obligacién.

No puede confundirse 1la oferta o declaracién
unilateral de la voluntad del policitante, gque obliga a
este a mantener la propuesta en el término fijado por la
leyro per el, con el acuerdo de voluntades que se da en
contrato de promesa unilateral de contrato. En nuestro
Derecho la declaracién ‘uniléteral de la voluntad esta
expresamente reconocida por la ley a diferencia de
paises como Francia. -

Como vya se ekpuso con anteriores autores Importa
determinar el momentc y el lugar en que se perfecciona

el contrato entre ausente, pues por lo que se refiere al
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lugar, hay que precisar cual es el tribunal competente
para conocer de la interpretacién y cumplimiento de
dicho contrato y cuales son las formalidades de llenarse
para el mismo cdntrato;' Yy por lo que se refiere al
momento en que se perfecciono, hay tambiéh qgue
precisarlo para saber si habia capacidad de la parte en
ese momento 0 para determinar en que se peffecciono en
forme se aplica la teoria de los riesgos o para fijar
el inicio de la prescripcién o esclarecer si el cdntrato
se celebro en un periodo sospechoso de quiebra o
concurso de acreedores. -

Dentro de la ley civil federai para el Distrito
Federal estimo como mé&s adecuado el sistema de 1la
recepcién, que seffala que el consentimiento entre
personas no presentes, se perfecciona desde el momento
en que la aceptacién llega al oferente vy la‘ recibe,
esto es, desde que la aceptacién esta a su disposicidn.

La regla general esta dispuesta en el articulo 1807
gue dispone:

" ELl contrato se forma en el momento en que el
proponente recibe la aceptacidén, estando ligado por su

oferta segun los articulos precedentes. "
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El maestro BErnesto Gutiérrez y Gonzalez, 22 sefiala que
el Cédigo Civil del Estado de Tlaxcala en." 54U articulo
1298 acepta el tercer sistema de la recepcién, vy
contempla de igual manera la excepcién de-aceptar el
Sistema de la informaciéh, en su articule 1945, para
perfeécionarse el contrato de donacién; Y para el
Estado de Quintana Roo en su articulo 159 acepta el
segundo sistema de la expedicidn, y dice: " El negocioc
juridico entre presentes se perfecciona en el momento
aceptado;..." Para el Estado de Puebla no tiene una
norma en gue expresamente se diga cual.sistema adopta,
pero de la lectura del articulo 1465 a contrario sensu,
se desprende que sigue al igual que el CCDF, el tercer
sistema de la recepcién. El articulo dice: "Si la
respuesta que reciba el proponente es . una
modificacién de la primera oferta, y n¢ una aceptacién
lisa Y llana, el proponente quedara liberado"™ El
Cédigo de Comercio se inclino por el segundo de los
Sistemas, el de 1la expedicién, y su | articulo 80
determina que: "Los contratos mercantiles que se
celebren por correspondencia, quedaran perfeccionados

desde gue conteste aceptando la propuesta o las

22. Op. cit. Gutiérrez y Gonzalez, p. 270
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condiciones con gque esta fuere modificada.- La
co;respondencia telegrafica sdélo producird obligacién
entre los contratantes que hayan admitido este medio
previamente y en contrato esc;ito, y sSiempre que los
. telegramas relnan condiciones o signos convencionales
que previamente hayan establecido los contratantes, si
asi lo hubiesen pactado. Para la materia mercantil es
preciso aclara"que las instituciones deben-ser con mas
celeridad. ™23
3y

En caso de dque no se fijaré plazo para la
aceptacidén, el policitante queda obligadb a sostener su
propuesta por un tiempo igual al que tarde en ir y venir
la contestacién por correo, m&s un plazo de’tres dias,
ante esto como.se menciona antes si el corree tarda un
dia o menos de veinticuatro horas puesto que sea correo
electrénico se deberd dar en consideracién a lo que'
expone la ley un término de tres dias mas. Ya gque se
después de ese término recibe la aceptacién 'ya no @odré
integrar al cdnsentimiento, si el oferente ya no 1lo

desea.

23. Idem, p.271
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Para el caso de  que se fije plazo de
aceptacién toda persona que propone a otra. la
éelebfacién de un contrato.fijando plazo para aceptar
queda ligada por su oferta hasta la expiracién del
plazo.

Tomando ~las c¢onsideraciones del autor Ernesto
Gutiérrez vy Gonzalez, "“24 estudiamos los contratos
entre no presentes por comunicacién electrénica vy
consideramos que el contrato concertado por teléfono
debe considerarse Como contrato egtre personas
presentes.

Por que es innegable que por la linea telefénica
hay una presencia de las_ pértes; estdn en éontacto
directo por vibraciones fono eléctricas producidas vy
por los interesados y captadas directamente también por
los mismo. Y por lo tanto siné se cenfiere plazo para
la aceptacidn esta debe ser en el mismo momento.

Para el caso de aparatos de coﬁunicacién
electrénica, al cqntrario de la propuesta por teléfono,
no puede decirse que 1las partes estén en contacto
directo, pues lo que el‘presunto aceptante recibe no es

la vibracidén fono eléctrica del oferente, sino solo un

24, Iden. p. 274.
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papel en donde se asientan las palabras que fueron
transmitidas por impulsos eléctrices o electrénicos,
pero no hubo contacto directoc con el proponente y por
tanto esﬁas éransmisionés no pueden considerarse con
entre presentes ginp como entre personas no presentes.

Para el caso de telégrafo se han seflalado ciertos

requisitos gque considero se deben aplicar para todos
los medios electrdénicos de comunicaciéﬁ, para evitar
que se perjﬁdiquen las partes con mala voluntad.
1.~ Que las parte previamente havan convenido en usar
la via telegrafica para hacerse ofertas y contratar.
2.- Que el documento original en gque se escribe el
ménsajé, © telegrama original, vaya firmado por el
cferente, y lalcontestacién por el aceptante.
3.- Que le texto del telegrama se.usen 1los signos
convencionales, que también debe haber pactado con
anticipacién las partes, para ideﬁtificar COomo
auténticos los documentos.

_Dé esta forma evitar dafios que pudiera causar
indi&idhos de mala inténcién, para lo que el Cédigo
Civil en el.articulo 1811 dispone: " La propuesta y
-éceptacién hechas por telégrafo producen efectos si los
contratantes con anterioridad habign estipulado por

escrito esta manera de contratar, y si los originales
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de los respectivos telegramas contienen firmas de los
contratantes y los signos convencicnales establecidos
entre ellﬁs."

Respecto de aparatos electrdnicos que no se
conocian cuando se expidid el Cédigo Civil; pero ya que
én estos sistemas aunque los particu;ares tengan en su
poder sus propios aparatos transmisores receptores, no
hay el contacto directo entre las partes, sino una
transmisién a base de impulsos eléctricos que se
plasman en la maguina receptora en una hoja de papel,
por ‘1o tanto se deben considerar como contrato entre no
presentes de igual manera el fax, pues si bien a través
del aparato el texto de la propuesta impresa en papel,
no hay forma de saber si es precisamente el solicitante
el que 1la manda, y si el documento transmitido es
autentico en su origen. Por ello se debe considerar
igual contratq entre no presentes.

De esta manera debemos considerar que los
contratos celebrados entre no presentes con el uso de
aparatos electrdnicos de en de ‘tomarse las reglas de
los convenios por telégrafo y los contratos entre no
presentes y aclarar los términos de la conwvencidén para

aplicar la literalidad para el caso de controversia.
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d) Las ofertas cruzadas.

A veces la oferta puede ir dirigida publico, vy
hecha por edictos publicos, para que eventualmente sea
aceptada por . cualquier persona. La persona del
destinatario, es por consiguiente, en ese momento,
indeterminada. Esa oferta es equivalente a una
propuesta si llega a cumplir los dos extremos que da la
formacién de un contrato.

La revocacién de la oferta al publico, cuando se
haga en la misma fqrma de 1la oferté, es eficaz, aun
frente a gquien no havya tenido. conocimiento de esa
revocaéién.

La oferta al publico se hace por 1o ofdinario por
medios publicitarios, por periédicos, agencias de
publiicidad © por ' manifiestos en paredes o en muestra
en vitrinas de negocios o en exposiciones especiales.

La caracteristica de las ofertas cruzadas es que
son dos o mas ofertas dirigidas independientemente vy
que pueden llegar a encdntrarse, es decir qué si’ una
propone lo que tu estas buscando en tu propuesta.

Ademas este tipo de oferta debe diferenciarse de
los tratos o'gestiones, scon algo en los que las partes
O SUus representes no _participan y ademds no son

vinculantes, es decir precede de un solo sujeto, y solo
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sera vinculénte cuando se encuentren los.dos extremos
necesarics para formar un contrato: oferta 3%
aceptacidn.

Y no se debe confundir tampoco con la invitacién a
ofrecer va que aqui las bartes ofrecen
independientemente al mismo tiempo su oferta se
encuentra en el mercado, Yy esta wvoluntades 'se
encuentran flotando- esperéndo un destinatario y sin
saber que el destinatario es también un oferente en
busca de una aceptacién y viceversa a quien busca le
acepte no sabe que también es un oferente.

Es decir puede acontecer que las declaraciones de

contenido voluntario del proponente y del aceptante se
nos | ofrezcan | ambas independientes;’ pero
complementandose por ser del mismo Contenido, y sin que
aparezca la oferta seguida de 1la aceptacidn. Podria
afirmarse que no hay consentimiento si se entiende
rigidamente que este se exterioriza por el COncurso
sucesivo de dos deﬁlaraciones: oferta vy ‘aceptacién, y
que es necesario gque después de conocida la oferta se
exteriorice  la aceptacioén. Semejante solucidn
demostraria que el contrato nc consiste en la

coincidencia de dos voluntades internas.
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Como lo menciona el Dr. Luis rMuﬁoz. “25
anteriormente es necesario que las declaraciones de
exteriorizar las voluntades sean independientes una de
otra, es decir que sean emitidas en distinto tiempo,
lugar y forma, total independencia, que el contenido
sea el mismo que las oferta y la otra se aceptacién,
'por que aqui se romperia totalmente la sustitucién de
un oferente por caractéristicas de lo que ofrecen sea
igual cada uno con cada uno, y que no‘coincidan entre
Si1 en gue una sea un aceétante Yy no un oferente y otro
oferente, aungue en la realidad es muy dificil que
coincidan las partes en lo mismo puntos de pedir en su
oferta ya que la gran apertura del mercado marca que si
no hay dentro del pais lo pude localizar fuera del
mismo, -y ademids de que no se reciba ‘una‘ contra
propuesta yé que regresamos a los principios de la

oferta y la aceptacién.

25.0p.cit. Mufioz Luis, p.214.
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a) La culéa "in contrahendo"

Por culpa "in contrahendo" debe entenderse la
conducta injustificada que rompe las negociaciones o
tratos contractuales, que producen consecuencias
patrimoniales respecto de una parte Yy Qque origina
responsabilidad precontractual, por el llamado interés
contractual negativo, que consiste en el resarcimiento
del dafio, vya que pudc haberse rechazado otra oferta
igual o méas ventajosa'o haberse hechorgastos, efc.

Los problémas gque suscita la responsabilidad por
culpa "un contrahendo™ han sido tratados magistralmente
en paginas decisivas por autores Alemanes Yy esa
responsabilidad es preciso distinguirla netamente.

Muchos autores nos hablan refiriéndose a la culpa
"in cotrahendd", de 1la ;esponsabilidad precontractual,
En punto a terminologia, no esta de mas diferenciar el
interés contractual positivo o de cumplimiento.

Se discute si la culpa in contrahendo es
contractual o extracontractual, y también si el monto
por resarcimiento. del interés negativo podra superar o
no al interés contractual positivo.

'.La doctrina alemaﬁé se ocupo de la fesbonsabilidad
por intérés negativo en relacidén con los contratos nulos

© gque no han llegado a perfeccionarse, y Ha procurado
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formular un principio general unitario sobre la culpa in
cbntrahendo, pero nc ha tenido gran éxito. La misma
doctriné -éntiende que interés contractual negativo o
interés de confianza es la obligacién que se impone a
una parte de responder a la otra por los dafiocs qué hava
sufrido al haber confiado en la efiéacia de un contrato
no valido o que no siquiera lledgo a perfeccionarse por
causa imputable a aquella parte gue en su consecuencia
queda obligada al resarcimiento. |

‘Por buena voluntad en sentido objetivo debe
entenderse el comportamiento o la conducta réal
exteriérizada de las partes. |

Sin duda, el dolo in contrahendo también
determinara con mayor motiv§ la responsabilidad de quien.
lo empleé.

Mientras gque la doctrina Italiana sefilala qué cuanto
a la rotura injustificada de los tratos o gestiones,
asi también incurre en responsabilidades, lé cual
implica obligacién de resarcimiento del dafio contractual
negativo aquel de los contratantes, gue, en la formacién
del contrato no se comporte'segﬁn la buena .voluntad en
sentide objetivo. |

Tanto m&s incurre en dicha  responsabilidad el

contratante que sea guiado por propésito doloso, esto,
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es por el propdésito de perjudicar a la contra‘partef

Se habla taﬁbién agui, lo mismo gque a propdsito de
los tratos o . gestiones de responsabilidad
precontractual,’por que, no formandose contrato, la raiz
de la responsabilidad no puede buscarse en el contrato,
sino eﬁ la transgresién de un deber extrafioc y anterior
al contrato.

Dentro de la doctrina Mexicana ¥y la ley no existe
la culpa in contrahendo a 1lo que'Gutiérrez y Gonzalez
expone "Los actos pre céntractuales no producen efectos

juridicos en el Derecho Mexicano."26

26. Op. cit. Gutiérrez y Gonzélez, p. 256.



153

CAPITULO IV

LA FORMACION SIMULTANEA Y EL USO DE INFORMACION ViA
ELECTRONICA
a) .- La formacién simultinea de varios contratos.

Puede acontecer que una pluralidad de &ontratos
auténombs se formen \% lleguen a constituirse
contextualmente por resultar de un mismo documento. En
este supuesto, tales contratos, aunque se constituyan en
un mismo momento siguen con independencia la suerte que
les sea propia conforme a su naturaleza y de acuerdo a

la disciplina juridica que les sea aplicable.

Por 1o tanto, resulta que los contratos de-

formacién simultdnea no son otra cosa que contratos
principales, ya que adquieren las caracteristicas de
estos, mismas que son dadas por la Doctrina, a lo que
Messineo expone: " O sea, el hecho de que el contrato
tiene personalidad propia, o bien, que es independiente
de otro".1

A su vez .el juriéta Gutiérrez y Gonzalez

manifiesta: " Es el que para su validez cumplimiento, le

basta con su sola existencia, y no requiere dé un acto

l.-Messineo Francesco. Ed. Cardenas. Buenos Aires, p.207



—~—

154
ad latere que lo refuerce, pero de existir ese acto ad
latere, no implica menoscabo en la fuerza propia del

acto principal ".2

Es decir, estcs actos cobran vida autédnoma sin
necesidad de figura adiciocnal gue los refuercen.

De lo anterior se desprénde, que esta figura de los
contratos simultaneos debe estudiarse como formacién de
contratos principales, sin importar el acto juridico gue
les da origen.

En la practica cotidiana, esta gituaciones
juridicas se dan en los negocios comerciales a gran
escala, en razén de que debido al volumen de informacién
y elementos constitutivos para ﬁoder realizar ta;eg
negocios, las partes tieneﬁ que negociar y fermalizar su
conocimiento no solamente con una persona,  sino con
varias, peroc de forma individualizada, es decir un
contréto-por cada persona, con caracteristicas auténomas
independientes cada uno de ellos. |

Tales contratos independientes puede surgir en uﬁ
s6lo acto, de una manera simple, va que un comprador al

mismo tiempo puede ser vendedor con una persona

2.-Gutiérrez vy Gonzalez Ernesto, Ed. Porrda, México
p.186 __—
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diférente;‘y al hismo tiempo puede ser vendedor como una
persona diferente, y al mismo tiempo puede ser
permutante como una persona distinta a la gque réalizé
la compra primaria y la subsecuente venta.

Para la realizacidn de estas operaciones juridicas
y comerciales ya es necesaria la comunicacién inmediata
Yy la mejor forma es la mecdnica electténica, por que se
acorta tiempo y distancia, todo a través de una base de
datos intercomunicada <con otras terminales de la
siguiente forma: hay que decir la oferta o emitirla a
través de un corréo electrdédnico, de un panfleﬁo
publicitario de radio o televisién o por medio de
internet.

Una vez emitida o recibida la oferta ordinaria - se
recibiridn por los mismos medibs los documentos 'o
informacidén para iniciar negociaciocnes o tratoé previos
entre las partes, que discuten las clé&usulas y los
elementos del contrato para ponerse de acuerdo y de esta
misma forma expresar su aceptacién, - dada ééta, estamos
frente a un contrato formado y solamente hay que esperar
que la documéntacién, debidamente firmada y aclaradé en
un documento, llegue a manos de' las partes. Porque
quien emite por cualquier medio electrénico debe ser

recibido por otro igual y se estara en . igualdad de
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circunstancias en cuanto a la forma de comunicarse.

Ya una vez fofmalizado el primer contrato,
siguieﬁdo 'ei mismo mecanismo puede hacerse _otras
ofertas con diferentes caracteristicas a la primera,
buscando otras voluntades con diferentes objetivé para
negociar, y de este ‘modo formalizar otros contratos
independientes cada uno entre_si, aunque partan de un
;ontrato primerce.

Eétas formas pueden ser bastante arriesgadas, yar
que de no afinarse las clausulas, puede haber errores
para que se de el curmplimiento del contrato; por tal
motivo es preciso determinar perfectamente_cual es el
momento de aceptacidén, y gue lugar se tomard como
destino de la aceptacibén, si del que ofrece o del que
acepta, vy no esta por demas aclarar cudl es la
jurisdiccién judicial para el caso de controversia.

Por ultimo, es de suma importancia aclarar que la
acéptacién debe ser expresa, -a través de documentos
éscrito, debidamente firmada, fechada y acompafiada de
las clausulas ya aprobadas y ratificadas por 1los
contratantes y quien la recibe debera emitir de la mismé

forma, expresa y escrita, que ya recibié la aceptaciédn.
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b) La reunién

Es preciso determinar a que nos referimos eﬁ cuanto
a la reunién, puesto gue podria interpretarse de vafias
formas pero 1la que a nos- interesa estudiar es 1la
refgrencia al reunir en un conjunto una serie de
cbligaciones géneradas por un contrato.

Existe una gran diversidad de formas para que la
comunicacién llegue a su fin, pero en esta comunicacién‘
puede haber una gran diversidad de elementoé para

integrar una voluntad y a su vez gque esa voluntad se

obliga no con otras voluntad sinoc con una serie de

voluntades que te generan 'una serie de 'obligaéiones,
esto por gue deﬁtro del mundo juridico vy éomerciél el
desarrollo de la comunicacién y la informatica juridica,
base de las comunicaciones juridicas yé que la
informétiqa es de vital importancia ya que para entablar
cualquier red de proceso necesita un teléfono y un micro
computador.

Una .de lés formas que afectan al objeto de 1la
obligacién es la conjuntividad, por que lo normal es gque
la obligacidén tenga un solo obieto, en cuyo caso se
habla de obligaciones puras o simples; hay sin embargo
ocasiones en que el c¢bjeto de una obligacién, no es

unitario, sino que presenta una naturaleza compuesta o
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mialtiple, y en tal caso se habla de obligacidn compuesta
0 con pluralidad de objeto de prestaciones. Este
fendmeno de varios objetos en una sola obligacién, da

lugar a la:

1.- Conjuntividad u obligacién

conjuntiva.
2.- - Alternatividad u obligacidn

alternativa.
3.- Facultatividad u obligacidn

facultativa.
Para el maestro Gutiérrez y Gonzalez, “3 Ila

conjuntividad es la forma en que se puede presentar el
objeto de una ob;igacién e implica que el deudor cumpla
con un objeto miltiple homogéneo o heterogénec, de dar,
hacer o hacer.

O expuesto de otra forma, la obligacién conjuntiva
és aquella que tiene por objeto variés prestaciones
homogéneas o hetefogéneas, todas las cuales se deben
cumplir por el deudor.

A lo que la ley dispone; el que se ha obligadé a.
diversas cosas o hechoé, conjuntamente, debe dar todas

las primeras y prestar todas las segundos.

3.-Idem, Gutiérrez y Gonzalez, pp 1068,1069
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Mostradoe de otra manera es que una voluntad se
obliga frente a otra a cumplir con una obligacién de
dar, de esta manera la voluntad primera se obliga
conjuntivamente con un objeto doble, puesto que la
obligacidén de dar es doble éor gue sino se da una cosa
se dara otra este es el acuerdo de las voluntades, esto
quiere decir que las prestaciones pueden ser de la misma
naturaieza homogéneas, ¢ de naturaleza diversa, pero
también puede consistir el objeto en un dar y en un
hacer, o en hacer y en no hacer. Para ei maestro Borjé
Soriano, AFF "La obligacién conjuntiva comprende
diversas prestacionés debidas acumulétivamente, de tal
suerte que la obligacién no esta enteramente ejecutada
si una de estas prestaciones no esta cumplida. En la
obliéacién conjuntiva todas las cosas promet;das estan
in obiigatione, todas estas cosas deben ser pagadas. De
aqui se sigue por una parte, que el deudor no soﬁ
validos sino recaen sobre todas las cosas prometidas.
La particula conjuntiva Yy es caracteristica de 1la

obligacién conjuntiva.

4.-Borja Soriano, Manuel. Ed. Porrda, México D.F. pp.693
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No hay qﬁe confundir las obligaciones conjuntivas
con las. que el francés se designan conjointes y que
nosotros llamamos é prorrata o simplemente mancomunada."

Consecuencias practicas de la conjuntividad:

De esta pluralidad de objetos, - derivan
consecuencias que el cdéddigo no regula‘ de una manera
especial, pues se rigen conforme a los principios
generales de la obligacidén pura y simple; tales son:

l.— Puede 1la obligacién ser respecto de uno de 1los
objetos v nula y valida con relacién del o de los otros.
2.~ Si'alguna de las prestaciones conjuntas a quien

se obliga el deudor se vuelve imposible con o sin
culpa, se aplican al respecto las nociones del hecho
ilicito, el caso fortuito, pero queda cobligadc respecto
del ¢tro objeto.

El autor Manuel Bejarano, “5 expone: "Es conjuntiva
la obligacidén en que el deudor estd obligado a prestar o
entregar varias cosas a la vez y no se liberta de su
compromiso mientras no cumpla todas las conductas
requefidas. Depe prestar todo un conjunto de
comportamientos y por eso0 se 1lama conjuntiﬁas las

5.-Bejarano Sa&nchez Manuel. Ed. Harla. México D.F. pp
581 :
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obligaciones qué tiene tal contenido.

Las obligaciones conjuntivas puede ser homogéneas o
heterogénéas, las primeras sin aquellas en las cuales
todas las prestaciones son cumplir de la misma
naturaleza: 1lo seran la entrega de varias cosas o lé
prestacidén de varios hechos o la observacién de varias
abstenciones. Seran heterogéneas cuando el contenido de
las diversas prestaciones sea de distinta cualidad: el
deudor se obliga a entregar una cosa y .a prestar un
hecho, o a observar unalabstencién Y éntregar una c¢osa a
la vez.

El-deudor no gqueda libertado de su obligacidén mientras
no presta todas las conductas que son su objeto.il

Por lo tante, si hubiere un cumplimiento de alguna de
ellas, y no de las demas, la obligacidén, en si no habra
sido observada y el acreedor tendrid derecho a las
consecuencias que, segin hemos visto, émergen del
incumplimiento de las obligaciones, <como son la
reclamacién de dafios y perjuicics, por el hecho ilicito
que ello entrafia, el cumplimienté forzado en su caso, ©
la rescisién del contrato si se tratara de wuna
obligacién reciproca.

Ahora bien si el contrato se ha celebrado por alglin

medio de comunicacién - la cuestién de fondo seré
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la obligacién sobre la prestacidén elegida. Para Manuel
Bejarano “7:

Estas son obligaciones con varios objetos, lo mismo
que las 'conjuﬁtivas, pero, a diferencia de estas, el
deudor no tiene &ue pagarlos todo sino Qolo uno de
ellos.

Y Borja Soriano expone "8: "Las obligaciones pueden
tener por objeto, dos o mads prestaciones en alternétiva,
de suerte que el deudor sélo esté obligado a prestar
una de ellas." Y el mismo autor vy .expone de las
leigaciones_facultativas que no comprende sino una sola
prestacién, pero con facultad para el deudor de
liberarse cumpliendo otra prestacién.

Para Manuel‘éejérano. "9, la obligacién facqltativa
tiene un sdélo y UGnico objete, pero, por concesién
especial del acreedor, el deudor puede entregar otra
prestacién determinada si asi 1o desea. Es una facultad
que concede el creador a su deudor, prevista de antemano
en el contrato, de libertarse «con una prestacién
determinada diferente de la que es el objeto de 1la
obligacidn.
7T_657_Ezt. Bejarano. p. 585

8. Op. Cit. Bejaranc Scriano. p. 694,696.
9. Op. Cit. Bejarano.p. 593.



165
c)} .- La publicidad contraﬁtual.

Mediante la publicidad de los contratos se lleva al
cabo también la de los derechos, pues: aquellos son el
titulo de la adquisicién vy constitucién de éstos. Y es
que los ordenamientos Jjuridicos exigen, en ocasiones,
que los terceros tengan conocimiento de esa adquisicién
o0 constitucién a través de su publicidad.
| La publicidad, ademis de la forma, es un medio de
certeza, © por dar certeza a un contrato; La publicidad
cumple una funcidén de seguridad al impedir que los y las
relaciones juridicas permanezcan ocultos. Es mas, la
publicidad representa una forma de éxpresién del
negocio, y puede definirse como el acto que realiza un
Afuncionario pﬁbliéo con fines de certeza, seguridad vy
notificacidén a terceros. No obstante lo que. dejamos
dicheo, no debe confundirse la forma de-publicidad: esta
es un procedimiento que consiste en inscripciones vy
transcripciones, vy ademés la forma precede a la
publicidad.

Es necesario distinguir entre la puﬁlicidad
noticia, que consiste en dar a conocer por medio de
boletines, periddicos, vy la inscripcién o publicidad

registral.



166

Los registfos publicos son institutos Jjuridicos
encargados de inscribir anotar vy también poner de
manifiestb y dar fe publica de los negocios juridicos ¥
de los fendmencs de ese cardcter relaciocnados con ellos
de tal manera que puedan ser consultados por cualquier
interesado, quién‘ podra obtener copia, certificado,
extractos, de los asientos.

Por medio de la publicidad registral, los terceros
como generalidad pueden conocer el contenido de ciertos
negocios Jjuridicos.  Se ilama constitutiva cuando la
inscripcidédn es elemento constitutivo del titulo de
adquiéicién de un derecho, crea un derecho denominandose
declarativa si cumple con otro fin. En el primer
supuesto los negocios no son validos si carecen del
requisito de inscripcidén, en el segundo supuesto, el
negocio tiene validez vy éficacia inter partes.

La llamada publicidad constitutiva, empleando una
expresidon metaférica es necesario, mas no suficiente
para crear el derecho subjetivo a que ella se refiere.
Tampoco es capaz de operar la conversidén del negocio de
persohal en real,

La publicidad e hecho se da cuando es posible
demostrar que los terceros conocen la existencia de un

contrato aungue sea por medios de comunicaciédn distintos
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de 1os previstos por el ordenamiento Jjuridico. La
demostracidén de que los terceros conocen la existencia
del negocio-impideh gue se pueden alejar.ignofancia Y
buena fe. "Esta publicidad de hecho produce la inversién
de la carga de la‘ prueba, en- el sentido de 'que se
precisa demostrar que los terceros conocen la existencia
del negocio sin notoriedad por haber carecido la
publicidad legal.

Los terceros de buena fe merecen ser titulades en
reiacién con la existencia y contenido de los contratos
legalmente publicados, y algunos nos hablan de la tutela
de la expectativa o confianza pﬁes los terceros conocen
la existencia de los negocios’ juridices a través de un
sistema de publicidad reconocidos por el ordenamiento, vy
destinado a que la publicidad legal a una realidad. En
virtud de ésta los terceros de buena fe cuentan con la
realidad de un negocio que ellos conocen precisamente a
través de la publicidad 1legal; mas no es posible
exigirles que sepan si existen o© no una posible
divergéncia entre el negocio y lo que aparece en el
registro. Empero, la doctrina de la apariencia entiende
gue mediante la publicidad se pone de manifiesto ante
los terceros una situacién merecedora de tutela en

beneficio de ellos. La llamada tutela de la confianza
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no es admisible si ios terceros son de mala‘voluntad en
relacidén con la situacién de Qque se trate, y en el
supuesto de ‘que no se observe la comin y ordinaria
diligencia que deberia 'de haber empleado y que 1los
hubiera puesto en condicioﬁes de conocer la realidad.

Parte importante de 1la publicidad o de hacer
conocer de alguna manera a otras personas es que lo que
vayas a informar tenga la suficiente validez vy que sea
real y tenga valor legal, y se pueda solicitar sin
ningin problema.

Para esto el notario gue en conceptoc de  Borja
Soriano es: el profesional del derecho encargado de una
funcidén publica consistente en recibir, interpretar vy
dar forma legal a la voluntad de las parfes, redactando
los instrumentos adecuados a ese fin y confiandoles
autenticidad, conservar 1los originales de estos vy
expedlr copias Que den fe de su contenido. En su
funcién estd comprendida la autenticacién de héchos.

Los particulares, acuden ante el notario para
exponerle su voluntad, el cual debe interpretar
fielmente lo que se le quiso decir vy aplicar 1la
clasifiéacién del acto que quieren celebrar.

El instrumento Qque contiene uﬁ acto ﬁuridico se

llama escritura y el que contiene un hecho juridico se
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transcriba en él1 solamente una parte, vya sea Qe la
escritura o del acta, o de los documentos del Apéndice.
Parte fundamental de la publicidad contractual
radica en el Registro Publico de la Propiedad que entre
otras de sus funciones hasta gque los bienes tengan un
régimen juridice de publicidad, de sequridad y de

respeto a la apariencia juridica.

El conccimiento de la historia y de la situacidn....

juridica de un contrato y demas derechos, se logra sdélo
altravés de la publicidad por gque de esta depende la
seguridad juridica de que son validas tales operaciones
y de que posteriormente no vaﬁ a ser atacadas estas por
causas anteriores y desconocidas en esos momentos ya que
sin necesidad de remontarse hacia atras para analizar
una a una las operaciones de la cadena de las diversas
negociaciones anteriores, para asi poderse fiar de 1lo
registrado.

"Para poder determinar un estudio completo del
Registro Publico de la propiedad se necesita esfudiar.
siete puntos en razén del Autor Séﬁchez Medal. "“1Q y los

cuales son:

10. Sanchez Medal Ramén. Ed. Porrtia México D.F. p. 545
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Principales sistemas de registro de la propiedad.

2.- Trayectoria de nuestros sistemas registrales.

3.- Caracteristicas y divisiones del nuevo folio real.
4.- La inmatriculacién de inhuebles sin antecedentes
registrales.

5.~ Principios fundamentales dé nuestro sistema
registral.

6.- Distintas clases de anotaciones registrales.
7.- Organizacidn administratiﬁa de nuestro registro. -

Por lo tanto sélo nosotros nos basamos en el tema
de que el registro es una forma de publicidad en 1los
contratos por lo que el registro en México establece un
sistema ei cual fue cambiado vy segin la doctrina
presenta una gran variedad de deficiencia pero no deja
de cumplir su funcién de mantenerse publico.

Uno de los principios que me interesa es el de 1ia
publicidad, que se eprne asi, debe permitirse al
publico la consulta gratuita vy directa de las
inscripciones existentes en los folios ﬁel Registro, a
la manera de como se pueden consultar directa vy
gratuitamente los expedientes de los tribunales y los
datos que obran en los archivos histéricos y debe
ademas, expedirse a quienes los solicitan, copias

certificadas de las inscripciones .y documentos
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relacionados coh ellas que obren en el mismo registro.

Son los folios registrales, segﬁn se dice, cartones
sueltos u hojas dispersas y no ﬁn conjuntc de hojas
encuadernadas en un libro debidamente numerado vy
foliado, como se hace, en cambio, en el Registro Publico
Espariol, lo cual es un peligro por que hace posible la
sustitucidédn, alteracidn, eﬁtravié 0 destruccidén de
dichos folios. |

Actualmente ningun particular puede consultar
directamente .los asieﬁtos registrales que desee, ya que
se le exige gue pague de entrada una importancia
cantidad de dinerc, con llo cual ei interesado solo
consigue que al cabo de varios dias, se le entregue una
copia de 1la inscripcidén registral solicitada, cuyos
términos nd le permite verificar, sino que solamepte se
le dice que corresponde a dicha ‘inscripcién registral, vy
es mas, el prepago de referencia y 1la concomitante
expedicidédn retardada de la copia, tienen que repetirse
tantas veces como sea repetido _ el numero- de
inscripciones registrales que se quiera conocer, lo cgal
implica interminable perdida de giempo; e injustificadas
exacciones de dinero, haciendo asi desaparécer en su

cénjunto la publicidad y seguridad juridica.
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Contradicen la completa publicidad que debe tener‘

el Registro Pdblico de la Propiedad, las disposiciones.

relativas a lds indices que a base de numero registral,
ordenan los folios por fincas, por personas, Yy por
muebles, y que sirve para la localizacién de dichos
folios. Como tnicas excepciones a la fobia antilibresca
del nuevo reglamento, tales indices, al igual que los

registros de muebles y las resoluciones judiciales y los

documentos privados que se encuadernan después de su

inscripcidn, son todavia libros y no folios sueltos.

Sin embargo dichos libros indices, aislados
‘elementos de orden en medio .de la dispersién de folios
diseminadqs u hojas sueltas del nuevo Registro, no ponen
a la vista del ptblico, ni directamente por que los
datos no solo se proporcionan a los interesados a través
del personal del régistro, ni siguiera mediante

certificaciones acerca del contenido de los indices, por

que tales certificaciones estan expresamente prohibidas.

Parte importante son el la actualidad fo; medios de
comunicacién la ‘cual ahofa se basa en gran parte en la
informatica partiendo asi de la déclaracién
internacional que hicieron 24 paises miembros a través
del comité especializado (Comité para Politica

Informatica), encontramos los elementos juridicos, a
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disposicién de las mentes educadas en derecho, para
lograr resolver los problemas que se gasten diariémente
en el mercado de las ideas.

Los principales acuerdos tomados fueron:
1.~ El devenir internacional de la informatica provoca
una  interdependencia y una dimensidn ltambién
internacional de los problemas qué sSe presentan.
‘2.~ Es necesario intensificar la atencién sobre los
lineamientos internacionales de politica informatica, en
todos los paises.
3.- Primeramente se trataron los pormenotes, en una
forma generalizada, aungque se reconocidé la diversidad de
los paises con realidades especificas en el campo de la
informatica y el dereqho, |
4.- BSe estableéié lé clasificaciédn general de la
informatica, de la manera siguiente: |

- Comercial

- No comercial

- Individual

~ Gubernamental

- Clentifica

Tecnoldgica
5.- _Dentro de la informatica comercial quedaron

incluidas las caracteristicas particulares de aquella
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juridica, pues ya no es posible seguir buscando de
manera rudimentaria la informacidén que abogé necesita,
la informatica propone una gran oportunidad que ofrece
el uso de la computadora, con su notable capacidad de
memoria V% Sus apoyos de correccidn, ademas de
estadisticas instantaneas y parangones éperativbs.

La informatica juridica estd aqui, por tanto, para
quedarse vy los jgristas se familiaricen con el manejo de
la informacidén y acelerar el paso, entrar en la dindmica
Yy servirnos de ella como un verdadero apoyo para dar una
respuesta especifica en cada pais, a todos ios puntos
concertados ihternacionalmente; y, antes de eso, obtene;
consenso nacional segin las constituciones y doctrinas
de las'naciones al tomar parte y dejar eStablecidoé e
inalterados los princibios juridicos, y no avésallados Y
transgredidos como hoy ocurre.

Ahora si vemos a la informatica juridica desde el
parametro de utilidad dentro de cada pais en su manejo
interno,'encéntramos que en México, la Suprema Corte de
Justicia de la Nacién tieqe archivadas cerca de 40 000
tesis ejecutorias que hacen poéible, 1o mismo - a un
apogado defensor gue a un agente del ministerio publico
o a un ciudadano interesado, consultar de manera

automatica y rapida asi sea la época quinta, sexta o
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séptima d las fichas _correspondiehtes a los diversoé
procedentes, asi como los criterios que sugtentan a
tales sentencias.

Antes y:,ahora, antes de decidirse ‘a adoptar 1la
informatica juridica, los estudicsos del derecho soélo
han utilizado vy utilizan los ;ibros y anuarios
correspondientes; y ello significa permanecer en una
etapa atrasadisima en lo que- se. refiere a ' la
operatividad del trabajo como el alcance de sus efectos,
d) .- La prueba del contrato.

La prueba del contrato es algo distinto del
proﬁlema de la forma, pues ‘que esta concierne a la
validez y es materia de derecho substancial, en tanto
que lo referénte a la prueba tiene que ver con la manera
de mostrar la existencia valida del contrato: Claro es
gue si no ée puéde prebar el juicio la existencia valida
de un negocio el jue; se verd 6bligado a desconocer la
relacidn juridica que ' pudiera traéf causa lde él,- de
suerte que la falta de prueba coincide practicamente con
la wvalidez del negocio Jjuridico bilateral, segun Dr.

Luis Mufioz, “11.

11. Mufioz Luis Editores, México D.F. P. 218
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Se podria considerar que la teoria de la’ prueba
para este asunto podria caber dentroc de la materia del
Derecho Procesal.

En cuanto a la legitimidad de formas convencionales

para los negocios. Es evidente que las partes.no pueden

derogar de coman acuerdo las normas legaies
necesariamente exigidos para ciertos negocios juridicos,
pero si podran introducir requisitos de formas cuando se
haya previsto la forma libre, y en ocasiones aumentar o
reforzar los réquisitos de forma que la ley exige a un
determinade tipo de negocio. Todo esto tienesque ver,
naturélmente, con la prueba, pero ha de afirmarse que la
autonomia privada no puede concebirse en ei mismo plano
que la ley.

Nb basta qué un contrato se celebre efectivamente,
sino que es necesario que pueda mostrarse su existencia,
especialmente a un'juez, y para ello debe tenerse un
‘medio de prueba de que se. celebré el contrato. La
matéria de la prueba en Espafia, Francia e Italia esté
regida por el Cédigo de Procedimientos Civiles.

Entre los medios ae prﬁeba se encuentran
los documentos privado vy el publico. El primero
es el escrito que redactap y firman los éontratantes

para hacer constar en €1 el contrato que han celebrado y
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las condiciones del mismo. E1 documgnto publico es el
gque esta autorizado por un funciconaric publico,
especialﬁente por un notario, gque por delegacién del
Estado, tiene fe plblica, de manera que lo qﬁe se
obse:va gque ha pasado'epte €1 debe creerse, a menos Jgue
fuere legalmente declara su falsedad.

El Cdédigo de 1884 no prevé la celebracién de
contratos por medic de telegrama o radiog:ama.

El Cdédigo de comercio contiene en el articulo 80
que, en su segunda parte dice, "La correspondencia
telegrafica solo produciré obligacién entre los
contratantes que hayan admitide este medio previamente vy
en contrato escrito, y siempre que los telegramas retnan
las condiciones o signos convencionales gue previamente
hayan establecido los contratantes, si asi lo hubiesen
pactado.”

Para el autor Borija Soriano, haciendo aseveraciédn
de Giorgil exponé: "ARungue los telegramas considerados
respecto a fin estan logicamente comprendiendo como las
cartas, entre los modos de transmitir a los que éstén
ausentes, la voluntad de quien los expide, elrpeligro
del error, de 1la alteracién causal o del engafio, se
acentua de tal suerte que nadie sofiaria en aplicar a las

comunicaciones telegradficas las reglas que rigen al
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valor probatorib de las cartas, ei telegrama es obra de
terceras personas y no ofrece se;ie ce;teza intrinseca
de la lprocedencia del remitente y de su fidelidad
respecto del despacho original, se demostré que el.
telegrama no es mas gue una copia del despacho original,
hecha por el telegrafista a quien el remitenﬁe le
entregara el origiﬁal, a los telegfamés si podria
atribuirseles autenticidad znieﬁtras testimeniaba y al
hora indicada se transmitieron de la estécién remitente
una serie de signos telegraficos, trasmitidos bor la
oficina por el despacho original, y que‘este pfoceda del
'remitente; no habiendo telegrafista de 1la oficina de
llegada wvisto el despacho original ni a gquien lo
expidid. “12.

Basandonos en el Cédigo de 1928 de la ley espafiola
manifiesﬁa que los contratos civiles cada uno se obliga
de la manera y términos.que aparezca quiso obligarse,
sin qué para 1la validez del contrato se requieran
formalidadeé determinadas, fuera de los <casos
expresamente designados por la ley, desde que se
perfecciona se obliga a los contratantes;'y el contrato

puede ser invalidado por que el consentimiento no se

12. Op. cit. Borja Sorianoc p. 183
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hayé manifestado en la forma que la ley establece.

Para el maestro Borja Soriano existen 1las
formalidades probatorias y solemnidades y lo expone asi
"¢ Que debe entender por acto © contrato solemne? para
‘responder a esta cueétién es preciso recordar la
distincidn que las levyes establecen entre las
formalidades requeridas solamente probationis causa vy
aguellas gque se reqguileren scolemnitatis cause. Una
formalidad es prescrita probationis causa es cuando su
unico fin es probar 1la exiétencia del héého. Es lo
contrario establecida solemnitatis causa cuando no
solamente es exigida para probar el hecho, sino porque
el legislador en razén de la importancia del arte, a
querido rcdearlc de mayor solemnidad, sea para ser mas
dificiles-las supresidén o suposicidén del acto, sea por
cualgquier otro motivo. La consecuencia de la cual nos
ocupamos forma precisamente la diferencia esencial entre
las formalidades exigidas probationis causa vy 1las
solemnitatis causa, es que las 'primeras pueden ser
suplidas, siempre que 1la prﬁeba que resulte del acto
supletorio sea tan perfecfa como la que resultaria de la
formalidad misma; en tanto gque al contrario, 1las
segundas nc habiendo sido prescritas con el ﬁnico fin de

probar el hecho, el acto al cual faltara una de esas
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formalidadesfseria nulo, atn cuando no hubiera ninguna
duda sobre la sinceridad de su contenido. Esta nulidad
atacaria el acto en su principio no podria ser cubierta

ni por la ratificacién ni por el lapso de tiempo™ “13

13. Op. cit. Borja Soriano p. 206.
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6.-Para completar un proceso formativo ser requiere de
dos emisiones de voluntad sucesivamente, la oferté y la
propuesté y al final por ambas partes, la aceptacién. En
el proceso formativo relne y funde el consentimiento, la
oferta se le llama contrato, es decir cuando uha"oferta
vigente es aceptada lisa y llanamente‘es un contrato.
7.-En la celebracién de un acuerdo de voluntades ademds.
de crear, transferir, modificar y extinguir derechos vy
obligaciones hace wuna funcidén mas la de conservar
derechos y obligaciones.
8.-La expresién de la voluntad por cualquier medio de
comunicacién debe ser clara y externada vya qué de
acuerdo a la doctrina -francesa la wvoluntad interna
declarada no tiene validez juridica, es decir se tiene
que convertir en voluntad real externa.
9.-La oferta ¢ propuesta puede ser revocable, deben ser
dirigidas a un destinatario, la oferta no es vinculante
Yy no es conducta preparatoria. Debe contener todos 1los
elementos esenciales para un futuro Contrato;
10.~La oferta debe de declarar una *vbluntad, ser
recepticia, expresa © tacita, a persona presente o no
presente, determinada o no determinada, seria y con el
animoc de cumplirse.'Surte efectos jufidicos autdénomos,

debe de tener un plazo fijo y en firme no se puede



186
revocar y esta debe ser la base para contratar entre no
presentes por via electrdnica. El ley mexicana no tienen

validez los actos precontractuales.




