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INTRODUCCION

No cabe duda que la teoria del valor-trabajo ha sido una de las teorfas mas
discutidas en la historia de la ciencia econémica. Desde sus origenes y pioneros
planteamientos no ha dejado de ser objeto de fuerte controversia y de serios
cuestionamientos debido, muy probablemente quizé, a las implicaciones que trae
consigo el aceptar su validez y el reconocer que estd construida sobre pilares
eminentemente cientificos.

En este trabajo intentaremos presentar algunos de los aspectos que
consideramos relevantes para la teoria del valor-trabajo marxista, centrdndonos en
un terma que ha cobrado recientemente bastante interés por parte de algunos
economistas marxistas y neorricardianos: la determinacion de los precios por los
valores, la cual nos permite hablar de manera mas especifica de una cierta
correspondencia precio-valor.

El problema de la correspondencia precio-valor adquirié significacion
después de la publicacién del libro de Piero Sraffa Produccién de Mercancias por
medio de Mercancias el cual a pesar de tener como proposito principal el atacar las
bases fundamentales de la teoria marginalista, contenfa ademas, de manera implicita,
una critica a la Teoria del Valor-Trabajo Marxista en la que se argumentaba que a
partir de datos reales de las condiciones técnicas de la produccion es posible obtener
precios de produccién que dependan tinicamente de la distribucion (salarios y
beneficios) sin hacer referencia alguna a la nocién de valor y que por tanto, se
concluia a partir de esto, que esta Gltima era redundante para explicar los precios.
Esté critica se encuentra mds desarrollada en la obra de lan Steedman Marx, Sraffa v
el Problema de ln Transformacion, la cual ha llamado mucho la atencién por el reto que
representd para el marxismo la necesidad de demostrar que los valores rigen, en
tltima instancia, a los precios de produccién y por tanto a los precios de mercado.

Lo anterior agudizé las criticas que se habfan hecho al problema de la
transformacion en tanto se sostenia que la nocién de valor era superflua para
explicar no s6lo los precios sino también todas [as categorias construidas por Marx
sobre su base, ya que él parti6 de los valores para explicar muchas de ellas, las cuales
no pueden ser percibidas a simple vista o deducidas por el uso del simple sentido
comun.

Uno de los puntos nodales en él aparato teérico erigido por Marx, y que a
decir de sus principales criticos es el talén de Aquiles de su teoria, es el Problema de
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Ia Transformacién de Valores en Precios de Produccién cuyo tratamiento dado por él
no dejé convencidos ni satisfechos tanto a sus adversarios como a parte de sus
seguidores. En el caso extremo algunos como Bohm-Bawerk opinaban que no era
mas que la expresion mas lucida de la falta de consistencia entre los tomos [ y Ill que
Bawerk auguraba desde que apareci6 el primero de estos. Este problema dc la
transformaci6n consiste, a grandes rasgos, en que si se levanta el supuesto de
composiciones organicas de capital homogéneas, para las distintas industrias, ya no
se cumplen las identidades basicas: suma de valores = suma de precios y plusvalia
total = ganancia total, o bien alguna de las dos, pero no ambas al mismo tiempo.

Entre otras interpretaciones criticas sobre este problema se encuentra el
afirmar que Marx se precipit6, antes de demostrar de “manera adecuada” como se
podia llevar a cabo la transformacion, al aseverar que la suma de los precios una vez
que se ha realizado la transformacion, es igual a la suma de valores (Bohm-Bawerk
(1974)), que en el procedimiento de Marx existe un error ya que si bien transforma
los precios del producto total de valores a precios de produccién, deja sin
transformar los insumos (Bortkiewicz (1974) y otros) hasta la ridiculizacién que se
traté de hacer del mismo, en e} cual se considera que se trata de “dos sistemas
alternativos y discordantes” como fue sugerido por Samueison (1971).

De la misma manera en que se ha atacado el procedimiento de Marx, también
se han propuesto diversas soluciones al problema, las cuales van desde revelar la
posibilidad formal de una derivacién consistente de los precios a partir de los valores
(Bortkiewicz (1974), Meek (1972), Seton (1957) y otros) hasta quienes sostienen que el
procedimiento de Marx no necesita ninguna “transformaciéon” (Moseley (1997))
ademés de las importantes contribuciones que se han hecho recientemente (como
son las de Shaihk (1978), Foley (1982), Dumenil (1980), Valle (1978) y otros.

A mediados de este siglo y paralelamente a la discusion sobre este problema
surgi6 una manera distinta de visualizarlo al que tradicionalmente se habfa
enfocado, -la obtencién de los precios de produccién por medio de los valores
mediante un sistema de ecuaciones correctamente especificado-. Por el contrario, esta
nueva forma de abordarlo tenda la finalidad opuesta: el obtener valores a partir de
los precios del mercado mediante las formalizaciones de Michio Morishima. Esta
intenci6n era perfectamente justificada dado que los Gnicos que se perciben en la
realidad son los precios, esto es conocido cominmente como el Problema de la
Transformacién Inversa.
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Una vez sentado lo anterior aclaramos que el objetivo de nuestro trabajo es
abundar mas sobre este ultimo aspecto. A pesar de que esta forma distinta de
enfocarlo surge como una respuesta tedrica del llamado “problema de la
Transformacién” nosotros no vamos a ocuparnos de éste y sélo haremos un ligero
vinculo con algunos planteamientos que se desprenden de algunas soluciones que se
han propuesto al mismo una vez que formalicernos algunos conceptos que son
necesarios para llevarlo al terreno empirico. A pesar de que algunos de los
resultados que se han obtenido en este 1iltimo &mbito sugieren que dicho problema
pierde relevancia teérica, consideramos que ésta no es la razén principal por la cual
no nos involucremos en él, ya que pensamos que para adentrarnos en un tema de
esta naturaleza nos encontramos con ciertas desventajas como son el tiempo y la
complejidad que requiere dada la vasta literatura que se ha escrito al respecto, con
una gran diversidad de enfoques y opiniones sobre el mismo, que harian de este
trabajo uno més bien de tipo tedrico y en todo trabajo de estd naturaleza es dificil
medir los avances o retrocesos que en este se tengan. También quisiera aprovechar
para exponer la impresién que me ha causado él adentrarme un poco en este: se trata
de una controversia que dista mucho de satisfacer plenamente a los diversos
enfoques y propuestas que sobre él se han ofrecido, siendo esta una de las razones
que lo hacen un tema apasionante.

Aqui queremos comprobar la hipétesis de que las desviaciones precio-valor
para nuestra economia son mayores, en cuanto a magnitud, dado que por hipotesis
es una economifa atrasada o en vias de desarrollo, esto ya ha sido argumentado de
manera implicita por Foley (1978) y explicita por Valle (1994), y por tanto mayores
serdn también las transferencias de valor, en especifico de plusvalia que en todo caso
es lo que los capitalistas estdn dispuestos a ceder. Estd hipotesis de trabajo serd
posible comprobarla a través de lo que se conoce en la literatura como el “método
tradicional” que se basa en la comparacién directa de precios y valores (precios
directos) dado que existen trabajos en los que se cuantifica las desviaciones precio
valor a través de la comparacion directa de estas dos categorias las cuales nos
sugieren que dichas desviaciones son muy “pequefias" para las economias
industrializadas y mayores para las economdas en vias de desarrollo.

En cuanto al orden de los capitulos. Primero, con la finalidad de tener en
mente los elementos tedricos necesarios para la breve discusion que mostraremos, en
el primer capitulo presentamos algunas definiciones del aparato te6rico que creemos
son sumamente importantes en tanto que a medida que avancemos trataremos de
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aproximarnos a la concepcién del valor marxista de manera practica que como ya lo
mencionamos serd nuestro principal instrumental para probar las hipotesis
anteriormente planteadas. Aqui aprovechamos para exponer brevemente como fue
evolucionando y depurindose la concepcion de valor desde los economistas clasicos
hasta llegar a Marx. En este mismo capitulo presentamos algunas interpretaciones
relativamente recientes que se han ofrecido para entender de manera cabal el
significado de la palabra valor. No dejaremos este apartado sin abordar algunas
consideraciones sobre un aspecto que estd intimamente ligado a la concepcion de
valor: el del trabajo productivo e improductivo que no serdn mas que extensiones de
lo que se expuso en el primero. Esto ultimo es importante dado que cuando
arribemos al terreno empirico haremos ¢nfasis en la necesidad de aplicar, a la
elaboracion de un trabajo de esta indole, algtn criterio para excluir algunas ramas, o
dependiendo del nivel de agregacion que sé este considerando, con la finalidad de
aproximarnos atin mas al concepto que nos interesa cuantificar para probar nuestras
especulaciones.

De lo anterior cabe enfatizar algunas premisas que tenemos en mente para la
realizacion de este trabajo: 1)Compartimos la idea de que la nocién de valor no es
una abstraccién de la realidad que no conduce a ningtin lugar y que tampoco sea un
mero ejercicio mental sino por el contrario, es una categoria real y objetiva la cual es
posible cuantificarla de manera proxima, 2)En tanto que los precios se definen en la
teoria marxista como la expresion dineraria del valor, éstos en sf mismos constituyen
una forma de medir a este ultimo en una sociedad capitalista, 3)Reconocemos la
importancia de que los precios reflejen de manera adecuada los tiempos de trabajo
socialmente requeridos para llevar acabo su produccién, y 4)De acuerdo con el punto
anterior, consideramos que las medidas de desviacién entre precios y valores son
una forma de medicién indirecta de la eficiencia con la que opera ¢l capitalismo en
una determinada economia.

Sobre las anteriores ideas versara la mayor parte de nuestro trabajo
asumiendo como valido el procedimiento de la obtencién de valores-trabajo que se
basa en la teoria de la produccion lineal con la limitacién de que s6lo es posible
realizarlo de manera parcial para el caso de nuestra economia y de esta manera
estudiar la relacion que tienen estos con los precios de mercado, ya que de acuerdo
con la segunda premisa estos no son mas que una expresion de los primeros, desde
luego, para los afios en que hay informacion suficiente para llevar a cabo su calculo.
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En el segundo capftulo hacemos una revisién de los principales trabajos que
han abordado la correspondencia precio-valor de manera empirica. Ahi
expondremos de manera breve su metodologia, lo cual creemos conveniente por que
los resultados dependen en parte del grado de elaboracién que se haya empleado, y
algunas conclusiones a las que arribaron quienes han trabajado sobre el tema. En este
capitulo cobrardn importancia los trabajos de Anwar Shaihk (1984), Eduardo Ochoa
(1989), Pavle Petrovic (1987), y el de Paul Cochshott, Allin Cottrell y Greg
Michaelson (1995). Del trabajo de Shaihk tomaremos el modelo que propone para
calcular los valores trabajo a partir de [a matriz de Insumo-Producto y cuyos
resultados contrastaremos con los que obtuvimos al aplicario para el caso de la
economia mexicana, asunto del cual nos encargaremos en el tercer capitulo mismo
para el que también exponemos detalladamente la metodologfa del modelo de
Shaihk. En cuanto al de Ochoa es de suma importancia dado que se trata de un
trabajo sobre la economia estadounidense, el cual consideramos sumamente
completo y sus conclusiones son de suma importancia. También examinaremos la
evidencia existente para las economias Yugoslava y del Reino Unido.

En el tercer capitulo presentamos los resultados encontrados al emplear el
modelo de capital circulante para la economia mexicana para los afios 1970, 80 y 90.
Aqui utilizamos los estadfsticos que proponen Shaihk-Ochoa para estimar las
magnitudes de desviacién entre precios directos y precios de mercado y tratamos de
ofrecer algunas explicaciones posibles acerca de su magnitud. Es en esta parte del
trabajo donde proveemos una estimacién més, acerca de las desviaciones precio-
valor para nuestra economia, y hacemos hincapié en nuestras deficiencias, algunas
de las cuales estdn dadas por la ausencia de informacién, ya que no se elaboran para
nuestro pafs como es el caso de las matrices de depreciacién o de consumos
intersectoriales de capital fijo por tipo de bien y rama de destino, y la falta de
refinacién y/o depuracion de los datos. Lo anterior también implica tomar en cuenta
los trabajos que se han hecho con este mismo fin y subrayar las diferencias y
similitudes que con el nuestro tengan.

Por 1ltimo, en el cuarto capitulo, analizamos un método alternativo a los que
comianmente se han utilizado para estudiar las desviaciones precio-valor, el
propuesto por Alejandro Valle {1994). En este expondremos en qué consiste y los
resultados que él encuentra de aplicar dicho método a datos de diferentes paises, 10s
cuales estdn acorde con los que obtuvieron Ochoa (1989) y Petrovic (1987), para las
economias Estadounidense y Yugoslava, respectivamente. Aprovechamos los
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resultados de las desviaciones que obtuvimos con é "método tradicional”, y
tomando en cuenta que poseemos informacién para las 72 ramas de las variables
requeridas para emplearlo, tratamos de observar si los resultados obtenidos con
ambos métodos son congruentes en cuanto a tendencia, dado que las desviaciones
precio-valor son, en el caso de la comparacién directa, inicamente obtenidas para
tres afios distintos a diferencia del segundo método que nos permite visualizar su
tendencia a través del tiempo, y no en cuanto a magnitud que a priori se espera sean
diferentes. También, abundando un poco més en este método, empleamos otra
herramienta para analizar las desviaciones precio-valor: el Coeficiente de Gini y la
Curva de Lorenz con la informacién de empleo y producto que disponemos para las
72 ramas de nuestra economfa.

A partir de estas estimaciones, a grandes rasgos obtenemos como resultado de
estd investigacion que los precios de mercado de nuestra economia se desvian de los
precios valor o precios directos en una proporcién mucho mayor de lo que lo hacen
en algunas otras economfas para las que hay estudios empiricos, que tienen niveles
mis altos de desarrollo, como es el caso de las economias Estadounidense,
Yugoslava, [taliana y del Reino Unido. Estos pueden atribuirse basicamente a dos
cuestiones de diferente naturaleza: i)sesgos previsibles que surgen de la forma en
que se llevaron acabo las estimaciones tanto por limitaciones de informacion como
por falta de refinacién de la existente y ii)por causas reales como son las de tipo
estructural y/o coyuntural que son inherentes a nuestra economia, las cuales
pudieran reflejar el hecho de que no esta funcionando de manera eficiente, de las
cuales a esta dltima no trataremos de fundamentar ya que s6lo lo asumimos por
hipétesis.

Por ultimo, al final de esta investigacién, se dan las conciusiones y se anexan
dos apartados: uno estadistico y otro ilustrative, en el primero presentamos de
manera detallada los resultados de nuestros célculos mientras que en el segundo
mostramos de forma exhaustiva algunas relaciones que se conciben tanto de forma
tedrica como préctica.
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Es un error capital teorizar
antes de tener datos.

Sin darse cuenta, uno empieza
a deformar los hechos para
que se adapten a las teorias,
en lugar de adaptar las teorias
a los hechos.

Sherlok Holmes _

En Escindalo en Bohentia,

De ARTHUR CONAN DOYLE
(1891)

Tomado de

Carl Sagan

El Mundo y sus Demonios {1997)
La Ciencia como una Luz enla
Oscuridad

Planeta

X



CAPITULO I

LAS TEORIAS CLASICA Y MARXISTA DEL VALOR

1.1 La Teoria Cldsica del Valor

El planteamiento que llevé a los economistas a cuestionarse €l porque los
productos poseen un determinado uvalor. se enmarca dentro de las grandes
transformaciones econ6micas que tuvieron lugar en Europa en los siglos XVI y
XVII, las cuales propiciaron un cambio sustancial en los intereses de los pensadores
de la época, los cuales no tardaron en delimitar su nuevo objetivo: “La atencién se
desvi6 del comercio a la produccién, y de la relacién entre comerciante y financiero
a la de capital y trabajo.”’ Dado que los mercantilistas se habian limitado a
responder toda una serie de cuestiones relacionadas con el valor y la riqueza con el
argumento de que la clave de estas se encontraba en el acto del cambio: “hacer
ventas productivas” y “vender mas caro de lo que se compré”, lo cual, como
explicacién de las ganancias y precios no convencié a los economistas clasicos, dio
lugar a! surgimiento de un nuevo vinculo dentro de la incipiente economia
politica, el cual iba a ser determinante para analizar y explicar los cambios que la
nueva sociedad econdmica estaba gestando: el del valor y precio.

Al fundamentar que el origen de la riqueza se hallaba en la produccién y no
en la circulacién trataron de encontrar respuestas a sus interrogantes en la esfera
de la produccién lo cudl condujo a establecer la relacién entre riqueza y valor.

Ellos argumentaron que una mercancfa era a la vez un valor de uso y un
valor de cambio, el valor de uso era la caracteristica que tenia como objeto atil o la
capacidad para satisfacer una determinada necesidad en tanto que el valor de
cambio hacia alusién a la propiedad de intercambiabilidad que poseia con respecto
a las demas mercancias. En cuanto a este Gltimo trataron de “... investigar los
principios que regulan el valor en cambio” mediante cuestionamientos tales como:
“Cu4l sea la medida de este valor de cambio; o en qué consiste el precio real de

? Roll, Eric. Historia de las Doctrinas Econdmicas. FCE. México 1980. Pag. 101.



todos los bienes.”?, que se plantearon y que trataron de responder los clasicos,
estas en particular fueron formuladas por Smith, y veremos brevemente como
trataron de responderlas. Esto ultimo lo haremos en orden cronolégico con él
propdsito de diferenciar las aportaciones hechas por cada uno de ellos.

1.1.1 William Petty

La cuestion del valor estuvo aparejada en sus inicios con la de la rigueza en
tanto que los mercantilistas se cuestionaban scbre la riqueza y por ende sobre el
valor, como un atributo de la primera. El primero de los economistas cldsicos que
atribuyeron al trabajo el hecho de que las mercancias poseyeran valor fue William
Petty a quien se le ha denominado el padre de la economia politica.

En efecto, Petty inauguraba una nueva forma de analizar y estudiar los
fenémenos econdmicos como era reconocido por el mismo: “En lugar de emplear
solo palabras comparativas y superlativas, y argumentos intelectuales, he tomado
el camino... de expresarme en términos de Nimero; Peso y Medida; de usar solo
argumentos de sentido y de tomar en cuenta unicamente las causas que tengan
fundamentos visibles en la naturaleza.”3

No es sencillo hacer una exposicién de la teoria del valor de Petty en forma
aislada porque este la relaciona en sus analisis con otras categorias como son la
renta de la tierra, los impuestos y los salarios.

Petty reconoce en la mano de obra la fuente de la riqueza ya que la
considera “efecto del trabajo anterior o pasado”? Al preguntarse sobre la
naturaleza de las rentas, se plantea la cuestion de cudnto vale este trigo o renta, en
donde el trige como producto de la tierra es una forma, para él, de cuantificar la
renta misma, responde que “valen tanto como el dinero que otro hombre ha
dedicado a producir dinero (es decir, la mercancia dinero) puede ahorrar durante

? Smith, Adam. Investigacion sobre la naturaleza y causas de la rigueza de las naciones. FCE. México 1997,
pag. 30.

3 The Economic Writings of Sir William Petty (ed. C. H. Hull, 2 Vols, 1899), vol. I. P. 244. Citado por
Rofl. Op. Cit. Pdg. 103. (Las cursivas son del texto de Roll)

1 “Verbum Sapienti”, Economic Writings, vol. [, p. 110. Citado por Roll. Op. Cit. Pag. 106.



el mismo tiempo, después de cubiertos los gastos de produccién.”s Lo cual de
acuerdo con Roll se ilustra por fa siguiente cita:

“Supongamos que otro hombre va a un pais donde hay plata; la extrae, la refina-y [a lleva al
mismo lugar donde el otro hombre planté su trigo; la acufia, etc., por si mismo, y mientras trabaja
en su plata cosecha alimentos para su manutencién y se procura vestido, etcétera. Yo digo que In piata
del uno debe estimarse del mismo valor que el trigo del ofro, siendo el peso de la primera quizd veinte
onzas y el volumen del segundo veinte bushels. De ahf se deduce que el precio de un bushel de ese
trigo es una onza de plata.”é

Como podemos notar, Petty hace una equiparacién implicita de dos
productos de trabajos distintos la cual es concebida por &l gracias a que ambos son
resultado del trabajo.

Probablemente esta equiparacién hecha por Petty sobre dos tipos distintos
de trabajo en el anterior ejemplo, en el cual uno de ellos era el productor de plata,
condujo a la confusion a Nikitin a la idea de que en la teoria de Petty el anico
trabajo capaz de crear valor era el que se destinaba a la produccién de este metal.”?

A pesar de que creia en una teorfa del valor como producto del trabajo,
Petty no parecia tener en claro el papel que representa la tierra en la creacién de
valor. No obstante lo anterior, él es de los primeros teéricos que empezaron a

otorgarle al trabajo el cardcter fundamental que adquiri6 en la teoria clasica del
valor (TCV).

1.1.2 Adam Smith

Posteriormente una de las mas grandes aportaciones a la teorfa del valor es
la que hizo Adam Smith. Smith postul6 la idea del trabajo ordenado? (commanded
labor) que defini6 de la siguiente manera: "...el valor de cualquier bien, para la
persona que lo posee y que no piensa usarlo o consumirlo, sino cambiarlo por
otros, es igual a la cantidad de trabajo que pueda adquirir 0 de que se pueda

5 Roll. Ibidem. Pag, 107.

& “Treatise an Taxes and Contributions”, Cap. IV, Economic Writings, vol. L. p. 43, Citado por Rell P
107, {Las cursivas son nuestras}

7 Nikitin. Las Teorias del Valor. Ediciones de Cultura Popular. P4g. 16.

# Valle Baeza, Alejandro. Valor y Precio: Una forma de regulacion del trabajo social, F.E. UNAM. México
1991,



disponer por mediacién suya™.? De acuerdo a la definicién de Smith el valor de un
bien se puede expresar como la cantidad de trabajo que con dicho bien se podia
adquirir o comprar, de lo cual se desprende que el trabajo funge para él, como un
medio o un reflejo del valor.

Para entender la idea del trabajo ordenado de Smith es necesario ubicarla
dentro del contexto histérico en el que fue planteada: “Durante la época feudal la
riqueza de un sefior feudal se media en su capacidad de mantener un ejercito de
sirvientes, es decir en su capacidad de comandar su trabajo. Es en este mismo
sentido, y atn cuando la relacién no cs tan facil de apreciar cn una sociedad
mercantil, que la riqueza que le da a un individuo Ia posesion de un bien debe
medirse en su capacidad de comandar trabajo.”1? Es por ello que Smith recurria al
término ordenado o comandado.

En términos formales, la idea de Smith del trabajo adquirido u ordenado se
puede expresar como:

B
s

p. (1.1)

donde, pis: es el trabajo adquirido con la mercancia i-€sima, pi: el precio de dicha

mercancia y s la tasa salarial; de manera més especifica':
x x
$F—+8~=—— (1.2)
q

Donde § x/g es el precio del bien x {expresado nominalmente) por unidad de
producto (g), ¥y $ v/t es el precio del trabajo y por unidad de tiempo (f), (ya sea que
se mida en horas, dias, semanas, etc.} que se denomina tasa salarial.

Tal vez un ejemplo nos permita ilustrar de manera mas clara la idea del
trabajo adquirido de Smith. Supongamos que deseamos obtener el trabajo
adquirido de un determinado cereal, por ejemplo del trigo, asumamos entonces
que un kg. de trigo cuesta diez pesos ($10), siendo este su precio nominal, y que la

? Smith, Adam. Op. Cit. Pag. 31.

® Obregén, Carlos. La Teoriz del Valor de Admn Smith. En.La Teoria del Valor. Leff, Cnrique.
Coordinador. UNAM, México, 1980. Pag. 39,

u Valle, Alejandro. Teoria del Valor. (Versién Preliminar). Materiales para la Docencia. Niim. 2. FE.
UNAM. México. 1995. pp. 7-10.



tasa salarial sea de $30 por jornada normal de trabajo, es decir por 8 horas cn
promedio. Si a estos datos les aplicamos la formula anterior nos queda come
resultado 8/3 (hrs./kg.) y que podemos interpretar del siguiente modo: para poder
adquirir el equivalente a una jornada de trabajo promedio tenemos que estar
dispuestos, dadas las anteriores condiciones, a intercambiar 3 kg. de trigo, o dicho
de otra manera, para generar 3 kg. de trigo necesitamos realizar una jornada
laboral equivalente a 8 horas de trabajo o lo que es lo mismo, si invertimos el
resultado inicial, con 3 kg. de trigo podemos obtener dicha cantidad de trabajo. O
ain mas, si nuestras necesidades son obtener dnicamente un kg. de trigo sélo

necesitamos realizar 22/3 de una jornada normal, es decir aproximadamente 2.66
hrs. de trabajo.

Regresando a la discusién que nos interesa. Mas adelante, en su obra, nos
proporcionarfa otra definicién que se relaciona, pero que a su vez contradice, a la
anterior: "El precio real de cualquier cosa, lo que realmente e cuesta al hombre que
quiere adquirirla, son las penas y fatigas que su adquisicién suponc.”? Si
interpretdramos la terminologfa de Smith al lenguaje actual de los economistas,
podriamos pensar que al referirse al precio real ¢l estd hablando de un precio
nominal dividido por un cierto indice de precios con la finalidad de observar las
variaciones reales que est4 experimentando dicho precio en cuesti6n, pero no es
asi, aunque €l se refiere al poder de adquisicién de dicho bien no lo hace en esos
términos, sino como ya mencionamos, él lo hace en términos de trabajo o de la
cantidad que de este tltimo se tendrfa que realizar para obtenerlo, 0 a la inversa, a
la cantidad de trabajo que es posible adquirir con dicho bien o producto (trabajo
adquirido).

De acuerdo con Makoto Itoh, la teorfa del valor trabajo de Smith comprende

7

tres diferentes teorias del valor, denominadas “.. la teoria del valor trabajo
incorporado, la teoria del valor trabajo comandado y una especie de teoria de
costos de los factores.”’? La cantidad de trabajo incorporado en una mercancia
para Smith, segin Itoh, “es considerada como generalmente a ser igual a la

cantidad de trabajo comandado a través del intercambio. Ambas cantidades son

12 Smith. Op. cit. pdg. 31

' ltoh, Makotho. The Basic Theory of Capitalisit, The Forms and Substance of the Capitalist Econonry.
Macmillan Press. Hong Kong. 1988. Pag. 14.



concebidas a ser iguales como la medida de los valores de cambio.”1* Pero aclara
que estd interpretacién puede ser mantenida en una “sociedad productora de
mercancfas simple” en la cual cada productor trabaja por si mismo e intercambia
sus productos con otros de acuerdo a la misma cantidad de trabajo, o en lo que
Smith denominarfa “estado rudo y temprano de la sociedad”.

Smith no distinguié adecuadamente e} valor del valor de cambio y estos
conceptos a su vez los trataba de identificar, de forma confusa, con el precio. Como
podemos ver, la concepcion que tenia Smith del valor era que este fungia mas bien
como un medio mas no como su causa o fuente.

1.1.3 David Ricardo

Otro de los economistas que contribuyé a la teorfa del valor trabajo fue
David Ricardo en su magna obra'® postula al trabajo come el determinante casi
"exclusivo" del valor de cambio. Ricardo adopta también la distincion de valor de
uso y valor de cambio, enfatizando que el primero debe ser una condicién esencial
para el valor de cambio.

Gran parte de la investigacién realizada por Ricardo fue dedicada a la
bisqueda de una medida invariable del valor, Esto 1ltimo parece desubicar el
papel que le otorgaba al trabajo en la determinacion de los precios, debido a que al
emplear una unidad de medida necesariamente esté tiene que verse afectada por
los determinantes que ocasionan que estd tenga o posea valor, dicha medida,
planteaba Ricardo podia ser el trabajo. De esta forma en la concepcion del valor de
cambio de Ricardo, al igual que la de Smith, el papel del trabajo es todavia una
medida del valor. Sin embargo, consideramos que en la concepcién de Ricardo se
tiene una mayor precisién o una mayor aproximacién al concepto de valor, ya que
¢l no s6lo considera el tiltimo trabajo, trabajo directo, sino todos los anteriores que
contribuyeron a producir el equipo y las herramientas asi como las materias
primas para generar una unidad del producto en cuestion, es decir, él proponia
una valuacion de las mercancias considerando todos su$ insumos en trabajo,
incluyendo a este tiltimo.

u [bidem. Pg. 14.

15 D, Ricardo. Principios de Economia Politica y Tributacion. FCE. México 1973,



La formulacién de la teorfa del valor de Ricardo fue en gran parte
influenciada por su deseo de corregir lo que &} consider6 los errores mas grandes
de la teorfa de Adam Smith.'¢ De est4 forma Ricardo retomaba de Smith la idea del
trabajo adquirido y le afiadfa su contribucion al considerar los demas elementos
que entraban en el proceso de produccién. A decir de Stigler para Smith, en
oposici6n a Ricardo, el valor de un bien igualaba sus costos de produccién, el
precio natural, de un bien era la suma de los pagos necesarios por la tierra, trabajo
y capital empleados en su produccién, un alza en el precio de alguno de estos
factores, y en particular de los salarios, conducirfa a un alza en los precios de las
mercancias que en ella se habfan empleado de acuerdo a su concepcién, estas
oscilaciones en los precios de los insumos eran en gran parte las preocupaciones en
el analisis efectuado por Smith.

La diferencia entre estos dos conceptos, el del trabajo adquirido de Smith y
el del trabajo incorporado de Ricardo es la plusvalia que Marx descubri6 y que les
reprocho, principalmente a este ltimo, el no haberse percatado de ella.

A pesar de que tanto Smith como Ricardo guardan considerables diferencias
entre sus concepciones del valor, es posible, y de hecho se hace, englobarlos dentro
de lo que se denomina la Teoria Clésica del Valor (TCV), por su cardcter funcional,
ya que estos grandes pensadores de la economia politica estaban interesados en
demostrar las ventajas y cualidades que poseia el capitalismo en sus primeros
albores en el siglo XVIII y principios del siglo XIX. Quiza uno de los errores mas
graves cometidos por la (TCV) es €| haber considerado, como hemos sefialado, al
trabajo como medida del valor en cambio: "La teoria clasica del valor trabajo
respeta los pardmetros basicos puestos por la estructura clasista de la sociedad. El
trabajo del hombre aparecerd bien como medida del valor, bien como causa del
valor pero no como el valor mismo...".17

Las contribuciones de Ricardo pueden ser englabadas dentro de una teoria
del valor basada en el trabajo incorporado ya que: “...el valor de cambio de los
bienes producidos serfa proporcional al trabajo empleado en su produccion: no

16 Stigler, George ]. Ricardo and the 93% Labor Theory of Value. The American Economic Review.
Volume XLVILL June 1958 Niimero 3. pag. 358.

17 Valle, Op. Cit. (1991). pag, 28.



s6lo en su producci6n inmediata sino en todos aquellos implementos o maquinas
requeridos para llevar a cabo el trabajo particular al que fueron aplicados."1¥
Ambos, Ricardo y Smith, como podemos ver, consideran en el valor de
cambio, una teorfa de los precios que esta regida por las cantidades relativas de
trabajo que los objetos tienen, es decir, ellos planteaban una teoria del valor de
cambio relativo que se basara en las proporciones cuantitativas del cambio, de una

mercancfa en términos de otra,

18 Ricardo, David. Principios de Economia Politica y Tributacion. FCE. México, 1973. Pag. 19. Citado
por Valle (1991). Pag, 24.



1.2 La Teoria del Valor de Marx

Marx retoma esta discusién sobre el valor y valor de cambio que dejaron sus
antecesores, Para él, la nocién de valor es fundamental ya que sobre esta erigit
toda su construccion tedrica, prueba de ello es que €l comienza su obra principal
analizando las propiedades que una mercancia condensa en la sociedad capitalista,
en tanto que esta es valor de uso y valor de cambio, ya que ésta es la unidad en la
que se reflejan, de un modo u otro, muchas de las contradicciones de la sociedad
capitalista.

Para Marx, a diferencia de Smith y de Ricardo, €l valor es un concepto
histérico y exclusivo de la sociedad capitalista, por tanto el andlisis de este no es
independiente del tipo de sociedad que se analice, lo cual le da un caricter
distintivo en cuanto al tratamiento que ¢l dio al valor en comparacién con el que le
dieron los clésicos, dado que él no sélo lo concibe come una teorfa que se limita a
las relaciones del cambio entre las cosas.

Expuesto lo anterior, empezaremos por dilucidar algunos aspectos de la
concepcién de Marx sobre el valor, que como hemos mencionado, representa una
critica o un rompimiento con sus antecesores. En oposicién a lo anterior, hay
quienes piensan que Marx incurre en errores andlogos a los que cometieron Smith
y Ricardo. Esto es plenamente justificable en tanto que Marx al escribir su obra
menciona las cosas que se asemejan a las concepciones de estos autores, lo cual
parece confundir sus exposiciones con algunas imprecisiones de la discusion
legada por la (TCV}. Este argumento es natural tratindose de una obra original
como la de Marx en la cual también podemos encontrar algunas aseveraciones que
no estin formuladas o planteadas con precision, a decir de algunos, lo cual ha dado
pauta a que muchos de sus criticos se basen en ellas para tratar de destruirla y de
reducirla a la nada.

En contraste con lo anterior nosotros compartimos la idea de que el analisis
del valor de Marx es mucho més rico y que como tal, representa una verdadera
revolucién en [a ciencia econdmica.

Como argumentamos posteriormente, el estudio de Marx sobre el valor no
se limit6 exclusivamente a las relaciones de cambio sino que también él concedié
un papel fundamental al hecho de que expresan también relaciones sociales de
produccion, dado el carécter histérico y social de su analisis. Lo anterior tiene que
ver mas bien con el cardcter fetichista de la mercancia, a lo cual no prestaremos
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mucha atencién, pero con la intencién de no menoscabar este aspecto comencemos
por esta veta de andlisis de la teoria del valor o retomando el objetivo de Isaac
Rubin, el cual propuso: "Nos enfrentamos con la tarea de demostrar que el valor:
1)Es una relacién social entre personas; 2)Asume una forma material; y 3)Se
relaciona con el proceso de produccién.”?

Marx nos dice en cuanto al estudio de los fendmenos del intercambio y en
especifico del valor de cambio que en un plano superfluo:

"A primera vista, el valor de cambio aparece como la relaci6n cuantitativa, la
proporcién en que se cambian valores de uso de una clase por valores de uso de otra, ..."®

Como hemos apuntado, el fundamento de que los precios son regidos por
los valores no es aportacion que Marx haya planteado originalmente, sino que &!
retoma de sus antecesores algunas de sus ideas bésicas, entre las cuales esta fue
una de ellas, y sobre estas erigio su armazon teérico. A él le corresponde el mérito,
como veremos, no de descubrir sino de clarificar y de poner al descubierto algunas
cutestiones que s6lo pueden ser vistas a través de la teorfa del valor, como la nocién
de explotacidn, que en opinién de algunos marxistas, es donde radica su utilidad
practica y su relevancia como verdadera aportacién a la ciencia econ6mica?.

El método empleado por Marx consiste en pasar de lo abstracto a lo
concreto?. Teniendo en cuenta esto, la anterior cita de Marx nos sefiala que en un
plano superficial el valor se presenta como una propiedad de las cosas, algo que
poseen intrinsecamente. De esta observacién inmediatamente surge la pregunta
¢Qué es lo que poseen y hace posible poder equipararlas?, ya que para poder
equiparar dos mercancias totalmente diferentes deben de poseer algo en comiin. Esta
cualidad que conservan y que por tanto las hace equiparables, nos responde Marx,
es la de ser productos del trabajo, de cualquier trabajo real y concreto, es decir no

¥ Rubin, Isaac Ulich. Ensayo sobre fa teorin marxista del valor. Cuadernos de Pasado y Presente. No.
53. Siglo XXI Editores. México. 1982. pag. 115.

20 Marx, Carlos. El Capital. Tomo L F.C.E. México. 1975. pag. 4.

2 Para una discusién sobre este punto véase Garegnani, Pierangelo. La Reatidad de la Explotacién. En
Debate sobre la Teoria Marxista del Valor. Garegnani, Et. al. Cuadernos de Pasado y Presente. Num. 82,
México, 1979. pp. 30-64.

2 El cémo debe ser entendido este, ya sea por aproximaciones sucesivas o la forma en que se deben

llevar a cabo las concretizaciones es un asunto que también ha generado una gran discusién. Véase
por ej. Foley (1990) y Moseley (1997).
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importando del tipo de trabajo que sea o quien lo realice ya que en su concepcion
es posible reducirlo a trabajo huniano abstraclo.

Por tanto para Marx €l valor no es una propiedad de las cosas, ya que si asi
fuese en todas las sociedades o en todos los modos de produccién anteriores se
habria generado valor; y esto contrastaria con fa nocién de que este es inherente a
la sociedad capitalista. Esto nos lleva a distinguir aquello que hace que los
productos tengan valor.

Lo anterior s6lo se logra en tanto en que las condiciones en las que dicha
produccién de mercancias se lleve a cabo bajo determinadas relaciones sociales y
tenga como finalidad exclusiva la venta o como destino el mercado, que es en este
ultimo donde los bienes generados adquieren una evaluacion objetiva y exacta, en
una economia mercantil simple, mediante el mecanismo de igualar cualquier
mercancia, gracias al dinero, con el resto, afiadiéndole asf la propiedad de ser
intercambiable, aunque est4 1ltima propiedad no sea exclusiva de la sociedad
capitalista. Esto es asi porque los productos del trabajo adquieren valor en
determinada forma social de organizacion del trabajo.

Ese papel de mediadoras que las mercancias desempefian en el cambio
permite que se establezcan relaciones entre productores disociados o formalmente
separados unos de otros.

1.2.1 Trabajo Abstracto y Trabajo Concreto

Para llevar a cabo una determinada produccién es imprescindible que se
efectie una determinada cantidad de trabajo, independientemente de la sociedad
que se esté considerando. Pero en la sociedad capitalista este trabajo adquiere y se
lleva a cabo bajo determinadas condiciones que lo diferéncian del llevado a cabo en
sociedades anteriores.

De esta forma, no todo trabajo da valor al producto, sino sélo el que es
organizado bajo determinada forma social. El trabajo que crea valor aparece como
trabajo cuantitativamente distribuido y también como trabajo socialmente
igualado. El proceso de igualacién, socializacion y distribucion del trabajo se lleva
a cabo porque cada tipo de trabajo es igualado a algtn otro o a otros mediante el
acto de cambio de las mercancfas. En este actdé las particularidades de las
mercancias y las formas concretas que el trabajo reviste son ignoradas por
completo. De estd forma el trabajo aparece como trabajo abstracto y como socialmente
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necesario. Este aspecto de la teorfa del valor es uno de los puntos centrales de su
teorfa en la que Marx pone de relieve, de manera critica, el doble caracter del
trabajo representado por la mercancia: la diferencia entre trabajo concreto y trabajo
abstracto.

Uno de los mas connotados marxistas del presente siglo, Paul Sweezy, al
abordar el problema del valor cualitativo, y en particular el relacionado al trabajo
abstracto, nos dice que este tipo de trabajo es posible concebirlo si se relaciona con
la movilidad que pueden tener los distintos tipos de trabajos en la practica, para
fundamentar su argumento nos remite a la siguiente cita hecha por Marx:

"..est4 abstraccién del trabajo no es sino el resultado de una suma concreta de
diferentes clases de trabajo. La indiferencia hacia la clase particular de trabajo corresponde
a una forma de sociedad en la que los individuos pasan facilmente de una clase de trabajo
a otra, debido a lo cual no es importante para ellos que clase particular de trabajo pueda
tocarles desempefiar."?

El hecho de que en la sociedad capitalista 0 en cualquier otra exista la
posibilidad de que se lleve a cabo demasiada movilidad o sustituiblidad por parte
de los individuos para realizar cualquier tipo de trabajo de las diversas industrias
que compongan una economia, consideramos no dice mucho por si mismo acerca
del carédcter abstracto o general del trabajo ya que como hemos sefialado este es
mas bien determinado por el caricter dependiente que ellos expresen en el
mercado a través de igualar las distintas mercancias, mientras que al parecer
Sweezy le otorga demasiada importancia a ese simple hecho.

Por otra parte Sweezy también ligaba la idea anterior con lo que
representaba tal reduccién: "Resumiendo, se puede decir que la reduccion de todo
trabajo a trabajo abstracto, permite ver claramente, detras de las formas espec-iales
que ¢l trabajo puede adoptar en un momento cualquiera, una suma de fuerza de
trabajo social que es susceptible de transferencia de un uso a otro de acuerdo con la
necesidad social, y de cuya magnitud y desarrollo depende en 1ltima instancia la
capacidad productora de riqueza de la sociedad."

Estas categorias analfticas, trabajo concreto y trabajo abstracto han sido
cominmente confundidas, en la literatura marxista sobre el valor, con la reduccién

3 Marx, Carlos. Critica de la Economia Politica. Citado por Sweezy P. Troria del Desarrotle Capitalista.
FCE. México, 1987 pag. 42.

2 Sweezy, P. Op. cit. pag. 42
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de trabajo complejo a trabajo simple que Marx concibié en el primer tomo de su
obra. Esta reduccidn es necesaria en tanto que para equiparar trabajos de distinta
fndole (ya sea de intensidad, cualificacion, etc.) Marx asumio que era posible que
todo trabajo se pudiera reducir a trabajo simple de igual intensidad. En él capitulo
Il veremos como esta reduccion se lleva a cabo en él terreno empirico y en el
tercero, una vez que tratemos de aproximarnos a este concepto para la economia
mexicana, abordaremos los problemas que se presentan al llevarlo a cabo de la
forma que cominmente se utiliza.

1.2.2 El Significado del Trabajo Socialmente Necesario

Posteriormente en su exposicion, en El Capital, Marx nos aclara que no es
tnicamente la cantidad de trabajo por si sola la que determina el valor de una
mercancia. No sélo de la cantidad de "sustancia creadora de valor”, ya que si asi
fuera entre més tiempo se gastara un productor en generar una mercancia, mas
valor poseeria estd tltima, sino que este trabajo tiene que encontrarse en una
media social en la sociedad capitalista. Mas adelante postula que:

"..lo que determina la magnitud de valor de un objeto no es mas que la cantidad
de trabajo socialmente necesario, (...), para su produccion."

Lo interesante a destacar en esta dltima definicién es el término socialmente
necesario. Una interpretacién reciente sobre este es la que nos brinda Anwar
Shaihk, en Ia que se sugiere que "el término "tiempo de trabajo socialmente
necesario” es utilizado por Marx en dos sentidos: uno de ellos es,[...], la cantidad
media de tiempo de trabajo abstracto necesario para producir las mercancias, lo
cual determina la magnitud de su valor; y el otro es la cantidad total de tiempo de
trabajo que se requerirfa para producir un determinado monto de dichas
mercancias en consonancia con su respectiva demanda efectiva”.26

De esta interpretacién lo que hay que destacar es el papel que se le asigna a
la demanda, ya que si asumimos precics proporcionales a sus valores, entre estas
dos categorias habra discrepancias si la sociedad no est4 destinando una cantidad

25 Marx, Carles. Op. Cit. pag. 7.
% Shaikh, Amwar. "La teoria del valor de Marx y el problema de la transformacion”. Investigacion

Econémica. Abril-Junio 1978. Niim. 144. Vol. XXXVIL. F.E. UNAM. Pag 236. {Esti idea se encuentra
también en "Valor, Acumulacién y Crisis", del mismo autor.)
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de trabajo, en aquellas ramas de la produccién, que este acorde con las cantidades
de producto que en realidad de ellas quiera obtener, o dicho de otra manera en
palabras de Marx, si la cantidad de tiempo de trabajo y por ende la cantidad real
de producto difiere de la cantidad "realmente" demandada: "el precio de mercado
diferira de su precio regulador*.?

Asf el mercado, en la sociedad capitalista, juega un papel crucial ya que es
mediante ¢l como se asignan los recursos a través de los precios, tal y como los
percibimos, que son los encargados de emitir las seriales para los diversos agentes
que a ¢l concurren. También el mercado funge como organizador eficientizador en
él sentido de que sanciona a aquellos productores que se rezagan en cuanto a la
técnica prevaleciente y premia a aquellos que se preocupan por innovar lo mas
pronto posible. Pero particularmente tiene una funciéon especifica también: “el
mercado es un proceso de tanteos con el que se satisface practicamente la
necesidad de contabilizar ¢l iempo de trabajo; ahi se efectiia la asignacion de los
trabajos vivo y objetivado a las distintas ramas por un procedimiento de prueba y
error.” 28

El mercado a través de los precios y mediante tanteos tiene que buscar un
determinado equilibrio para el intercambio de las mercancias, el cudl esta dado
como se ha expuesto por la necesidad de que los precios deban de reflejar de
manera adecuada el tiempo de trabajo socialmente necesario para ilevar a cabo su
produccién. )

Otra de las ideas que estin presentes en la anterior cita es la necesidad de
contabilizar el tiempo de trabajo social y la asignacion del trabajo incorporado. Esto tiene
mucho sentido practico ya que en cualquier sociedad es de suma importancia,
ademds de emplear la mejor técnica posible, el conocimiento del tiempo de trabajo
invertido le permitirA en ciertas circunstancias ahorrar trabajo y ese tiempo
sobrante destinarlo a otras actividades y el de la asignacién de no llevarlo a cabo
de la manera “optima” se corre el riesgo de subutilizar los recursos en particular la
cantidad de trabajo, como es argumentado por Valle.

4 Marx, Carlos. Elf Capital. Vol. III, Cap. XXXVIL

2 Valle. Op. Cit. Pdg. 74.
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En el intento por reformular o replantear algunas cuestiones de la teoria del
valor, algunos marxistas han hecho distintas propuestas como es el caso de la
distincion hecha por Rubin, el cual nos sugiere que:

*...la formulaci6én habitualmente breve de esta teoria afirma que el valor de la mercancia
depende de la cantidad de trabajo socialmente necesario para su produccién; en una
formulacién general, que se oculta tras ella el trabajo, que en ella hay contenido valor:
valor = trabajo materializado". Es m4s exacto expresar la teoria del valor a la inversa: en
una economia mercantil-capitalista, las relaciones laborales de produccion entre los
hombres adquieren necesariamente la forma del valor de las cosas y estas solo se pueden
expresar en esta forma material; el trabajo s6lo puede expresarse en valor."?

En opinién de Rubin es mas preciso decir que el valor expresa relaciones de
produccién entre los hombres, por tanto, él cree mas conveniente partir del trabajo
para analizar el valor y no a la inversa.

Lo anterior también implica resaltar el contexto social que tiene la teoria del
valor ya que de acuerdo con este autor son las relaciones de produccion, en un

régimen propiamente capitalista, las que necesariamente se tienen que expresar en

el valor, es decir como si este fuera un reflejo de las primeras.

1.2.3 El Valor y la Productividad del Trabajo

Si el valor estd determinado por la cantidad de trabajo socialmente necesario
para la produccion de una unidad de producto, entonces ésta cantidad de trabajo
depende a su vez de la productividad del trabajo. Siendo asi, el valor estd en
funcion de la productividad del trabajo de manera inversa: si la productividad del
trabajo aumenta disminuye el valor y viceversa. Conforme lo anterior la fuerza
motriz que transforma todo el sistema de valor se origina en el proceso técnico-
material de la produccién. Esto nos permite establecer uno 0 mas de los vinculos
entre la (TMV) y el proceso de producci6n. El incremento de la productividad del
trabajo disminuye el trabajo socialmente necesario y de estd forma reduce, por
tanto, el valor de una unidad del producto. Este aumento (disminucion) de la
productividad del trabajo afecta la distribucién del trabajo social entre las diversas

» Rubin, Hlich Isaac. Ensayo sobre la teoria Marxista del Valor. En Cuadernos de Pasado y Presente.
Siglo XXI Editores. México. 1979. pag. 114.
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ramas de la produccién. Asi, el valor desempefia una especie de regulador,
estableciendo el equilibrio en la distribucion del trabajo social entre las diversas
ramas que tenga una economfa y cesando de estd manera toda transferencia de
trabajo entre las mismas, siendo esto la razon por la cudl el valor es un
redistribuidor del trabajo social entre las distintas ramas. de la produccién.

Hasta aqui hernos tomado en cuenta algunos de los principales conceptos de
la (TMV) y no debemos olvidar el plano abstracto en el que nos estamos moviendo
junto con Marx en el primer tomo de su obra. A medida que avancemos tendremos
la oportunidad de revisar los trabajos que han examinado, en un plano més
concreto, el vinculo entre los valores y los distintos tipos de precios que se pueden
obtener mediante algunas formalizaciones. Esto ultimo es de fundamental
importancia dado que, a nuestro juicio, la teoria del valor trabajo tiene la validez
suficiente para poder explicar nuestro entorno econdmico actual.

Regresando al tema de discusion es importante tomar en cuenta las
aseveraciones que Rubin hace al tratar de demostrar algunas de las principales
caracteristicas de la (TMV), ya que reiteradamente, al igual que Marx, recurre a
hacer abstraccién de las principales caracteristicas de la sociedad capitalista y en
lugar de ello nos sefiala algunas de las condiciones que se requieren para que se
cumpla la proporcionalidad existente entre los precios de mercado vy los valores en
una economia mercantil simple, asumiendo que esta estructura es la que rige a la
sociedad capitalista: .

"En las condiciones de una economia mercantil simple, los precios medios de los
productos son proporcionales a su valor trabajo. En otras palabras el valor representa el
nivel medio alrededor del cual fluctian los precios del mercado y con el cual los precios
coincidirfan si el trabajo social se distribuyera proporcionalmente entre las diversas ramas
de la produccién."*®

Estd interpretacion de Rubin se asemeja a la que propone Ronald Meek ya
que este dltimo, al exponer sus puntos de vista sobre el problema de la
transformacién, mantiene la hipotesis de que en un tiempo determinado, en el cual
atn no se consolidaba propiamente el capitalismo como medio de produccién
dominante, la transformaci6én de valores en precios de produccién se dio no sélo
de forma l6gica sino también histérica.3!

30 Rubin. Tbidem. Pag. 116.

A Meek, Ronald. Economia e ldeologin. Ed. Ariel. 1972, Pags. 235 y ss.
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Entre las condiciones requeridas por Marx y retomadas por Rubin quizé una
de las caracteristicas mdas sobresalientes sea el hecho de considerar a los
productores como separados y formalmente independientes unos de otros, ademas
de que no se considera la posibilidad de que existan problemas en la distribucion
del producto y del trabajo en la sociedad.

En dicha economfa mercantil el equilibrio se logra mediante el mercado a
través de los precios®, no se produce ni més ni menos de lo que se requiere. Este
equilibrio no es estatico sino dindmico, entonces podemos presuponer que hay
periodos en los cuales no hay tal y se tiene que restablecer autométicamente, de
estd forma es como la interaccion que existe entre las personas y las cosas, es decir
por sus acciones, influyen sobre la actividad de las otras y a su vez de la economia
en su conjunto, es de estd forma también, a pesar de tener en consideracién una
economia mercanti! simple, como se demuestra que la (TMV) y en especifico el
valor es una relacién entre las personas. La subproduccién de algin bien nos
llevaria a aumentar su precio de manera que habrfa que aumentar su nivel de
produccién. Si bien, el estado de equilibrio entre dos ramas de la produccién
corresponde al intercambio de los productos sobre la base de sus valores, este
estado de equilibric corresponde a un nivel medio en un nivel teérico, nivel de los
precios en los que no corresponden a los movimientos reales de los precios del
mercado pero los explican. Es importante destacar el papel que juegan las
desviaciones precio-valor que concibe Rubin en dicha situacién hipotética: "la
desviacién de los precios del mercado con respecto a los valores es el mecanismo
mediante el cual se elimina la superproduccién y la subproduccién, y se afirma la
tendencia hacia el restablecimiento del equilibrio entre las ramas de la
produccién..."* 5i lo anterior es cierto lo esencial aqui es el valor y no el precio, ya
que este altimo es sélo la expresion monetaria del primero, y por tanto es el valor
el que regula ambos mecanismos: preduccion y distribucion. En esto estriba fa "ley
del valor', que para Rubin, no es mas que ley del equeilibrio de In economin mercantil. Lo
cual es natural en una constante perturbacién de la actividad econdmica.

En cuanto a lo que debemos entender por ley del valor, Marx no desarrollo

lo suficiente esta idea por lo que no resulta extrafio que en la literatura marxista

32 Aqui no discutiremos la importancia del precio en esa regulacién.

3 Rubin. Ibidem. Pag. 119.
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sobre ¢l tema no se hable con precision de la existencia de esta ley o principio a
diferencia de c6mo se hace en otras ciencias como lo son la fisica o la quimica en las
cuales determinadas leyes pueden reproducirse de forma inexorable, en la dltima
seccion de este capitulo retomaremos este asunto.

De aqui se desprende entonces algo que era plenamente aceptado por Marx
en el tomo I de El Capital : "La forma precio envuelve ya de suyo la posibilidad de
una incongruencia cuantitativa entre el precio y la magnitud de valor, es decir la
posibilidad de una desviaci6n entre el primero y la segunda. Y ello no supone un
defecto de esta forma; por el contrario, es eso precisamente lo que le capacita para
ser una forma adecuada de un régimen de produccién en el que la norma sélo
puede imponerse como un ciego promedio en medio de toda ausencia de

normas."

1.2.4 El Intercambio de Equivalentes

Una de las cuestiones que tenfa claro Adam Smith era el papel que
desemperiaba el hecho de que las proporciones del cambio correspondieran a las
proporciones del tiempo de trabajo. Su famoso ejemplo del ciervo y el castor nos
da una buena idea al respecto:

"En el estado primitivo y rudo de la sociedad que precede a la acumulacién
de capital y a la apropiacion de la tierra, la proporcion entre las cantidades de
trabajo necesario para adquirir diferentes objetos parece ser la tnica circunstancia
que puede suministrar una regla para el cambio de unos por otros. Si en una
nacién de cazadores, por ejemplo, matar un castor cuesta por lo comiin dos veces
el trabajo que cuesta matar un ciervo, un castor deberfa, naturalmente valer o
cambiarse por dos ciervos. Es natural que lo que es comiinmente el producto de
dos dias o dos horas de trabajo, valga el doble de lo que es cominmente el
producto de un dia o de una hora de trabajo."®

Los cazadores de Smith son lo que Marx consideraba productores simples
de mercancias, cazando cada uno con sus medios en bosques abiertos para todos y

3 Marx, Carlos. El Capital. FCE. México. 1975. pdg. 63

# Smith, A. Investigacién sobre la Causa y la Naturaleza de la Riqueza de las Naciones. I pag,. 47.
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en el cual el intercambio se efectuaba para satisfacer diversas necesidades. En estas
circunstancias se demuestra que el intercambio entre las mercancias corresponde a
las cantidades de trabajo empleado o llevado a cabo para su produccidn, ya que si
no se diera de estd manera entonces cualquier hombre de esa época preferiria
dedicarse a la actividad a la cual le costara menor tiempo en llevarla a cabo, en el
ejemplo de Smith todos querrfan dedicarse a la caza de castores ya que en el
mercado no se intercambian equivalentes.

De acuerdo con Sweezy estd clase de competencia en una sociedad de
produccién simple de mercancfas, la oferta y la demanda estarin equilibradas
cuando el precio cada mercancia sea proporcional al tiempo de trabajo requerido
para producirla o, a la inversa, se establecerdn precios proporcionales a los tiempos
de trabajo s6lo en caso de que las fuerzas competidoras (oferta y demanda) puedan
trabajar libremente. A este respecto Sweezy nos dice "..la teorla de la
determinacion de los precios por la oferta y la demanda concurrentes, no sélo no
contradice la teorfa basada en el trabajo, sino que més bien forma parte integrante,
aunque a veces no aceptada, de ella”. Oscar Lange llama con propiedad a este
proceso "mecanismo equilibrador™é y al igual que Sweezy parece en estar de
acuerdo en que Marx, al igual que los clasicos, siempre lo dio como un hecho. Si
bien los clasicos (incluyendo a Marx) concebfan la existencia y de determinados
centros de gravedad en torno a los cuales fluctuaban los precios de mercado,
también reconocfan la posibilidad de que en la determinacién de estos dltimos
también participaban otros factores como las fluctuaciones como son la oferta y la
demanda.

De esta forma en estado de equilibrio dos ramas de la produccion
intercambiaran sus mercancfas de acuerdo a sus valores cesando toda transferencia
de trabajo de una rama a la otra, es decir si se requieren tres horas trabajo para
producir 1 kg. de queso y 6 horas para producir un metro de tela, estas mercancias
se intercambiaran en la proporcién de 1 kg. de queso por 1/2 metro de tela o sea
en 2:1. Este método de igualacién implica considerar al trabajo de la sociedad, de
todas las diferentes ramas, como trabajo "social' o trabajo homogéneo v
equivalente a cualquier tipo de este mismo. Pero dicha igualacion sélo es posible

3% Lange, Oscar. Marxian Economies and Modern Econonic Theory. Review of Economic Studies, Junio
de 1935. Citado por Sweezy. Op. cit. pag. 19
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mediante el cambio, en el cual el valor asume, como ya dijimos, una forma
material.

La (TMV) analiza las leyes del cambio, de la igualacién de las cosas en el
mercado, sélo si estas leyes se relacionan con las de la produccion y distribucién
del trabajo. Por lo tanto es erroneo interpretar la (TMV) como una teoria que se
limita a las relaciones de cambio entre las cosas. Para Rubin, su objetivo es
descubrir las leyes del equilibrio de la distribucién del trabajo tras la regularidad
en la igualacién de las cosas, el se pronunciaba en contra de las ideas de Bohm-
Bawerk entre las que se sostiene que las primeras cinco paginas de El Capital,
contienen la tnica base sobre la cual Marx edificé su teoria del valor. Por tanto la
{TMV) analiza relaciones entre personas que estan vinculadas entre si a través de
las cosas.

Es importante resaltar la cuestién sobre la validez del hecho de que Marx
haya deducido las propiedades y caracteristicas del valor, de una economia
hipotética, como lo es la economia mercantil simple, en la cual la reproduccion
social es efectuada en su totalidad por pequefios e independientes productores de
mercancias. O en otras palabras, cabria preguntarnos que tan valida es la forma de
proceder de Marx al considerar dicha situacién hipotética, como lo es la economia
mercantil, sobre la cual son extraldas las propiedades y caracteristicas del valor; y
en que medida el analisis del anterior se ve afectado al realizarse en una base social
distinta a Ia de una economia propiamente capitalista® Por lo cual queda
pendiente la tarea de demostrar si los postulados de la primera son coherentes
para el andlisis de la segunda. Quiza la respuesta a tal interrogante estribe en una
de las principales caracteristicas de la economia mercantil la igualdad de los
productores de mercancfas auténomos e independientes unos de otros quc es el
fundamento de la igualdad de los articulos intercambiados.

En oposicién a nuestros puntos de vista, en especifico en cuanto a la validez
de la teorfa del valor como instrumento Gtil para el anilisis de la sociedad
capitalista algunos "Marxistas” o Neomarxistas, como se les conoce habitualmente,
han sugerido que es posible prescindir de la teoria de] valor y conservar algunas
de sus categorfas como el concepto de explotacién ya que consideran a este como
la parte mas til para el analisis concreto y al valor como un mero ejercicio mental.
Una buena interseccién de los economistas que comparten estas ideas es el caso de

37 Al respecto véase Rubin. (1982), pp. 137-46 e Itoh. (1988), Pag. 78.
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Jhon Roemer, en tanto que para él la teoria del valor-trabajo ha desempefiado dos
papeles en fa economfa marxista: "Primero, se ha afirmado que cs en cierto grado
de abstracci6n, una teoria de precios. En segundo lugar, la teoria del tiempo de
trabajo incorporado se ha usado para definir la explotacion”, Roemer considera gue
el primero de ellos, como mencionamos, es inutil: "es una empresa Hegeliana
Mistica" ya que él sostiene que a pesar de las desviaciones reales del equilibrio, los
precios del mercado forman valores de trabajo incorporado, sin importar que
aquéllas representen el verdadero fenémeno, mientras que los valores sean el
epifen6meno®. Roemer postula que los precios determinan el valor trabajo y no a
la inversa, lo cual le lleva a concluir que es imposible partir de la (TMV) para
explicar los precios de mercado, sin embargo, insiste en que es un instrumento
valioso para entender la nocién de explotacién y por ende de la apropiacién de un
excedente por parte de la burguesia en la sociedad capitalista.

De acuerdo con Marx el valor no es solo un regulador de la distribucién del
trabajo social, sino también una expresién de las relaciones sociales de produccién
entre las personas. Es una forma social,

Hemos visto que el intercambio de las mercancias en ciertas proporciones es
posible a que estas "contienen” una determinada cantidad, medida en unidades de
tiempo, del trabajo desempefiado en el periodo requerido para su produccion lo
cual juega una proposicién central en la teoria del valor de Marx sin limitarse
siquiera a ello. De hecho una de las principales premisas a lo largo de la exposicién
de Marx en El Capital en el Tomo 1 es la de que hay una relacion definida entre las
proporciones del cambio y las proporciones del tiempo de trabajo:

"Como primera aproximacién, Marx supone que existe una correspondencia
exacta entre las proporciones del cambio y las proporciones del tiempo de trabajo,
0 sea en otras palabras, que las mercancias cuya produccion requiere un tiempo
igual se cambian sobre {a base de uno por uno™»

1.2.5 La Teoria de la Plusvalia

38 Roemer, Jhon. Valer y Explotacidn. FCE. México. Pag. 8.

1 Sweezy, Paul M. Teoria del Desarrollo Capitalists. FCE, México. 1987. p. 53.
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Hasta aqui nos hemos limitado a enunciar y a exponer algunas de las
caracteristicas de la (TMV) pero es imprescindible el no perder de vista cuales eran
los principales propositos de Marx para haber hecho todo este "rodeo innecesario"
por el valor.

Uno de los principales objetivos del analisis en términos de valor efectuado
por Marx era el de desenmaraiiar el origen de la ganancia, en términos de precios,
que perciben los capitalistas en una economia mercantil, cuya principal finalidad
de la actividad productiva, y de cualquier actividad econémica en general, es la
obtencion de la maxima ganancia posible y no la generacién de un bien en si
mismo o para la satisfaccién de las necesidades sociales.

Para vislumbrar lo anterior, empecemos considerando el caso del capital
productivo, un capitalista, el cual posee una cierta cantidad de dinero {D), con el
propésito de obtener més dinero (D' = D+AD), adquiere mercancias, donde & D
representa el incremento de dinero, es decir una determinada ganancia, pero,
;como se lleva a cabo este proceso?, ;de donde proviene ese incremento en el
dinero adelantado?

Para responder, examinemos el ciclo del capital productivoe. Con esa suma
monetaria (D) el capitalista compra mercancias (M} en el mercado con la finalidad
de producir otra mercancia (M') la cual se considera, en términos de valor, puede
ser superior a (M), si es que se consumieron en su totalidad los medios de
produccién (MP) para generarla¥, con la participacién de la fuerza de trabajo (FT)
y aungue no sea este el caso por lo menos debe ser mayor a los que entraron en su
composicion.

Marx hace una distincién del capital en cuanto a la capacidad de
transferencia y creacioén de valor de los medios de produccion o del capital. El
término Capital Constante lo utilizé para hacer referencia a aquella parte del capital
transformada en medios de produccién, que durante el transcurso de este ultimo
proceso, no cambia la magnitud de su valor. En tanto que la parte que se convierte
en fuerza de trabajo puede cambiar la cantidad de valor que esta creando durante
el proceso de produccién, ya que no sélo crea su propio equivalente sino también
un excedente o plusvalia, la cual puede variar, estd parte es denominada por Marx

4 Lo cual es 5sin duda una situacién excepcional, ya que la mayoria de los capitales en sus procesos
productives sélo gastan una parte de lo que es su capital constante (maquinaria, equipo, edificios,
etc.)
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Capital Variable. El criterio esencial de est4 distincién hecha por Marx estriba en “..,
el punto de vista de la formacion de valor”, desde luego, en el proceso de
produccion.

En el proceso de produccion la utilizaciéon de la parte de los medios de
produccién como son las materias primas, la maquinaria, el equipo etc. "dotan" al
producto generado de valor, el cual denominaremos por C, los cuales tienen que
ser repuestos {ntegramente para recuperar el gasto inicial y posteriormente para
reproducirlo. De estd manera, "los medios de produccién sélo contribuyen con
tanto valor como el que en realidad contienen"!

El elemento crucial en todo esto, que como dijimos también se adquiere en
el mercado, es la fuerza de trabajo o aquel conjunto de condiciones fisicas y espirituales
que se dan en la corporeidad, en la persona viviente de un hombre, que también se pone
en accion al producir valores de uso de cualquier clase, la cual también incorpora
valor que, como ya vimos anteriormente, no es otra cosa mas que el esfuerzo o
desgaste fisico que efectiio en lafs) jornada(s) que realizé en la produccién de los
valores de uso. Esta mercancia fuerza de trabajo también es adquirida por su valor,
el cual estd determinado por el tiempo de trabajo abstracto de los medios de
subsistencia para su preservacion y su reproduccidn (V) en las condiciones
existentes. Como tal tiene la finalidad de transformar los insumos en mercancias
especificas y esto lo realiza en un determinado tiempo que es en si mismo una
determinada cantidad de tiempo de trabajo abstracto que es el socialmente
necesario para la produccion de las mercancias (L), trabajo vivo, y que en efecto,
incorpora a las mercancias.

De estd forma el valor que contienen las mercancias producidas (M') es
(C+L) a diferencia (L-V) del que se destino inicialmente (C+V), de aqui proviene el
plusvalor (P), o la ganancia en términos monetarios (AD), el cual puede producirse
tinicamente “si el tiempo de trabajo (L) invertido por los obreros es mayor que el
tiempo de trabajo (V) socialmente necesario para su reproduccién.”42

Con estos elementos podemos establecer que el valor de una mercancia es:

W=C+V+P . (1.3)

¢ Shaihk, Anwar. La Teoria del Valor de Marx y el Problema de In Transformacion. Pag. 246,

4 Shaitk. Op. Cit. (1978). Pag. 248.
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donde C+V es el capital constante consumido mas el capital variable, que dentro
del proceso del movimiento del capital conforman el capital circulante
incorporados en el proceso de produccién, y P como hemos expuesto el plusvalor.

1.2.6 La Proporcionalidad de los Precios a los Valores

Es bien conocido que Marx a lo largo del primer tomo de E! Capital supuso
que todas las mercancfas, incluyendo al dinero; debide a que este existié en una
forma especifica en su época, eran intercambiadas a sus valores, esto implicaba que
tales precios eran proporcionales a sus magnitudes de valor en forma directa. Bajo
estas condiciones el dinero tiene o posee cierto "valor intrinseco”, que en aquel
tiempo era el oro, que desempefia el papel de equivalente general.

Ese valor, de todas las mercancias y la moneda (oro), es tiempo de trabajo
social; como ya hemos apuntado anteriormente. Esta es una cuestion que no
abordaremos aqui.

Lo que nos interesa destacar es que una buena parte de lo que se ha escrito
sobre la (TMV) es bajo el supuesto de que los precios de las mercancias guardan
esa proporcionalidad directa con los valores o tiempo de trabajo socialmente
incorporado en ellas. Pero a pesar de que esto tenga problemas al aplicarse
directamente a la realidad, creemos como ha argumentado Foley (1978) que es
posible hacer uso de este supuesto sin perdida de generalidad. Para ver la razén de
lo anterior argumentaremos posteriormente lo que deberia ocurrir en la situaciéon
en que todos los precios fueran uniformemente proporcionales a sus valores y en la
que no como lo es en la realidad, lo cual haremos una vez que hayamos expuesto
algunas definiciones més adelante.

1.2.7 La Competencia entre los Capitales

A pesar de lo anterior, no cabe duda, de que lo que determina la magnitud
del valor de las mercancias, para Marx, es el tiempo de trabajo socialmente
necesario. De este modo la teorfa del valor-trabajo marxista nos dice que el valor
de la mercancia estd en funcion de la cantidad de tiempo de trabajo que se requiere
para su produccién dadas las condiciones técnicas de la sociedad, con esto uitimo
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queremos decir que nos encontramos ante un sistema en el cua!l los productores
capitalistas luchan por estar en la vanguardia en conseguir el menor tiempo
posible para la produccién de sus mercancias en su misma rama y sino al menos
estar en el promedio de este tiempo a saber por dos razones esenciales: i)para
disminuir sus costos de produccién, aumentando por ende las ganancias y 1i)5i se
encuentran rezagados con relacion a las condiciones técnicas prevalecientes, para no
ser expulsados de la competencia.

En este dltimo punto, compartimos la idea de que el significado de
"socialmente” en la definicién de valor de Marx esta intimamente ligado también a
la nocién que tenia sobre la competencia, en opinién de Guerrerod* este proceso se
leva a cabo mediante dos "socializaciones", la primera es la competencia
intrasectorial que supone una "primera desviacién entre los valores individuales y
sociales de cada rama", aunque no aclara si estas desviaciones son afectadas por la
competencia o como se realiza este presunto vinculo entre la competencia y las
desviaciones, y la segunda se lleva a cabo al interrelacionarse las diversas ramas
productivas (competencia intersectorial) que tiene como principal implicacién el

libre movimiento del capital.

1.2.8 El Valor y el Precio de Produccion

De acuerdo al armazon teérico legado en la (TCV), los precios de mercado
fluctiian en intervalos relativamente largos de tiempo oscilando alrededor de un
nivel medio. Para Marx estos niveles medios no eran otra cosa mas que los precios
de produccion. Estos dltimos, asf como otras categorias desarrolladas en el tercer
tomo de El Capital (como son la renta, el interés, etc.}, tienen formas mas complejas
de determinacion.

Una vez concluido el anlisis de las relaciones que subyacen al proceso
productivo en la sociedad capitalista y después de haber estudiado con sumo
detalle las caracteristicas del proceso de circulacion del capital (Tomo II) Marx pasa

a constderar la relacion entre los capitales industriales de las diferentes ramas de la

9 Guerrero, Diego. Un Marx Imposible: El Marxismo sin Teorin Laboral del Valor. lnvestigacion
Econdmica. FE.UNAM Oct.-Dic. 1997. Num. 222. Vol.: LVII pp. 111-114.



produccién en una situacién hipotética en el capitulo IX del Tercer Tomo de su
magna obra. En efecto, en similar analogia con la teoria econémica convencional, al
terminar el estudio de lo que el considera las principales categorias, (la mercancia,
el salario, la plusvalfa, etc.) para analizar la sociedad capitalista, pasa de un analisis
a nivel micro (Tomo I) a uno macro {Tomo IH) en el que aborda de manera mas
agregada las variables para vislumbrar las relaciones entre los capitalistas de
diferentes esferas que no tienen conexién ente si.

Dentro de las principales conclusiones a las que arriba Marx, en el tercer
tomo, se encuentra la idea de que la competencia entre los capitalistas de diferentes
ramas conduce a la formacién de una tasa media de ganancia general, y a la venta,
por parte de los capitalistas, de las mercancias ya no de acuerdo a sus valores,
como lo supone primeramente, sino a sus precios de produccion para los cuales
emplea las ideas que concebia acerca de la competencia entre los capitales, que
como ya apuntamos anteriormente es una de las principales ideas de Marx.

Como ya lo apuntamos el precio de produccién es definido por Marx como
los gastos de produccién mas la ganancia media. Dicho precios de produccion
(PP;) calculados por Marx, al tratar la transformacion de valores en precios de

produccién, son obtenidos para una rama en particular (digamos para la i-€suua)
por medio de la férmula:
PP, = PC. +g'(CD)) (1.4)

que no es mas que la suma del precio de costo (PCi), o lo que le cuesta al capitalista
producir las mercancias, mas una proporcién homogénea sobre el capital
desembolsado por el capitalista de dicha rama (CD;). Estd dltima proporcion csta

determinada por la tasa general de ganancia que es la proporcién que guarda el
plusvalor social con relacién al capital social desembolsado:
., P
£y
Otra forma de expresar la anterior relacion es dividiendo tanto el

(1.5}

numerador como el denominador por el capital variable, lo cual nos da la forma en
que estan relacionadas la tasa de plusvalia (P/V) y la composicién organica del

capital (6) con respecto a la tasa de ganancia:
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En el calculo de los precios de produccién Marx supone una tasa de
plusvalia homogénea en tanto que la composicién organica del capital es distinta
para las diversas ramas que componen su esquema para ilustrar su método de
transformacién. En la anterior formalizacion se puede apreciar que la tasa de
ganancia esta en funcién directa de la tasa de plusvalia y de manera inversa de la
composicién orgdnica del capital (P).

El siguiente esquema es presentado por Marx para ilustrar la forma en que
los precios de produccién se desvian de los valores, el cual tiene las siguientes
caracteristicas: 1)Se considera una economia compuesta por cinco esferas de la
produccion, cada una de las cuales tiene composicidn orgéanica diferente, las cuales
pueden ser consideradas como un ‘capital iinico’; 2)Todas las esferas de la
produccién tienen una tasa de explotacion uniforme, del 100 %; 3)El lapso de
tiempo considerando es de un afio; y 4)La Composicién Media del Capital para
cada industria es 78,+22,; de acuerdo con Marx la tasa media de ganancia es del
22%, de tal forma que por cada 100 de capital invertido le corresponde, como

plusvalor medio, 22 a cada capital.

TABLA 1.}
Calculo del Precio de Produccion Efectuado por Marx
3
0 B 8 9 S 2 X
3 3 s2F  §.3 $2y ¥§ T8
3 g 35 8 3% 8 83 8 § $&£ 83
o 2 S e i e op 8 = 2 % N
3 2 3 § o ] a 3 3 € § g 3 §
A3
)y 8020, 20 90 70 92 22 % + 2
i)y 70,430, 30 111 81 103 22 % - 8
Iy 60, +4C, 40 131 91 113 22 % - 18
IV) 85.+15, 15 70 55 77 22 % + 7
V) 95+ 5, 5 20 15 37 22 % + 17

Tomado de El Capital. Tomo IiL. Vol. 6. Siglo XXI. Pag. 196.

Para él calculo de los valores generados por cada industria, Marx tiene en cuenta
que sélo una proporcién del Capital Constante es consumida, por ejemplo para la
industria I el capital constante es de 80 del cual sélo es consumido, y por ende
transferido al producto, 50, de manera que el valor total producido por la industria
{ es de 90 (50c+20,+20) al afio, mientras que su precio de costo respectivo, o lo que
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le cuesta al capitalista, de dicha esfera, adquirir las mercancias es de 70 (50.+20,).
Teniendo presente que la tasa media de ganancia es del 22% y dado que todos los
capitales invertidos en cada industria ascienden a 100, Marx calcula los precios de
produccién sobre la base de esta tasa de ganancia, de tal manera que para la
industria 1 su precio de produccién es de 92 (50c+20,+0.22(100)), que en la tabla
expuesta por Marx aparece como “Precio de las Mercancias”. Ahora lo relevante a
destacar aqui es el hecho de que los precios de produccién al nivel de cada
industria (PP:) difieren de su valor (W), por ejemplo en el caso que hemos seguido,
que es el de la industria 1, la diferencia es positiva, de 2, mientras que tales
discrepandns vistas de forma global se anulan dado que ambos totales ascienden a la
misma cantidad.

. Marx est4 interesado en destacar, al parecer, dos hechos fundamentales: 1)la
cuestion de que la tasa media de ganancia (g') es calculada sobre el capital social
desembolsado, no importando que cantidad del capital constante es consumido
por cada industria; y 2)Se lleva a cabo un proceso de redistribucién de plusvalor
entre las diversas esferas, en el que cada capital participa apropiandose una parte
proporcional al capital que desembolsé y no al que realmente utiliz6 en el proceso
productivo. )

No cabe duda de que Marx no perdfa de vista el papel fundamental que
jugaban los valores en la determinacién de los precios de produccitn y de la tasa
media de ganancia, lo cual es posible constatar del siguiente extracto de El Capital:

“Estas tasas particulares de ganancia son = pv/C en cada esfera de la produccién, y tal
como ocurriera en la seccién primera de este libro, deben ser desarrolladas a partir del valor de la
mercancia. Sin ese desarrollo, la tasa general de ganancia {y por ende también el precio de

produccién dela mercancia) es una idea carente de sentido y absurda.#4

Dichos gastos de produccién, en cuanto a su magnitud y sus variaciones, asi
como la ganancia media son explicados por la productividad del trabajo y est4
determinada, como hemos visto, por ia cantidad de valor trabajo contenido en las
mercancias, es de estd manera como se puede observar él vinculo, de manera mas
clara, del analisis abstracto de Marx en el primer tomo con el que realiz6 de
manera mas concreta en el tercero de su obra. Esto implica que las leyes que rigen

# Marx, Catlos. Ef Capital. Tomo I1I, Vol. 6 Siglo XX1. pag. 201.
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los precios de produccion sélo pueden ser comprendidas a partir de la teoria del
valor-trabajo (TMV). Y no como algunos criticos de est4 lo han expresado que es
posible partir de los precios de produccién sin tomar en cuenta la (TMV). -

En este problema, conocido como el de la transformacion de valores en
precios, ha desempefiade un papel fundamental la relacién existente entre
unidades de precio y unidades de valor. '

En cuanto a la homogeneidad de la tasa de ganancia para los diversos
capitales con diferente composicién orgénica del capital. Rubin sostiene que esta
tasa tiende y debe igualarse con el tiempo por medio de la migracién de los
capitales de ramas de baja tasa de ganancia a ramas con una mayor rentabilidad a
lo que el denomina equilibrio dindmico de la sociedad capitalista y que constituye
una de las ideas mas elaboradas que tenia Marx acerca de la competencia entre los
diversos capitales.

1.2.9 El Ciclo del Capital Dinerario

Para exponer la teoria de la plusvalfa de Marx tuvimos que recurrir al ciclo
del capital para tratar de ubicar su origen. Ahora nos ocuparemos de ese esquema
con la finalidad de distinguir entre las fases que lo componen y asi escudrifiar
algunos elementos tedricos que son de suma importancia.

El ciclo del Capital Dinerario, de acuerdo con Marx, se inicia desde aquel
momento en el que un capitalista decide utilizar una determinada cantidad de
dinerots (D) en la esfera productiva con la finalidad de incrementar dicha suma
monetaria (capital) y termina hasta que ese objetivo es lievado a cabo, es decir con
(D).

Dicho ciclo se compone de tres fases 1)Compra En la que un capitalista con
un determinado monto de dinero adquiere en el mercado mercancias {D-M), los
cuales son medios de produccién (MP) y fuerza de trabajo (FT), que requiere para
llevar a cabo el proceso de produccién. 2)Produccién. En donde se pone en marcha

6 Marx hace notar la distincién que existe entre una determinada cantidad de dinero y lo que él
denomina Capital, ya que la primera sélo adquiere la categoria de la segunda cuando se destina a
reproducirse e incrementarse en cualquiera de las distintas esferas que compongan un sistema, ya
sea la productiva, comercial o de servicios. Ya que es en la primera donde se genera principalmente
la riqueza, aunque en las dos tiltimas también hay una proporcién de actividades que generan algin
bien o servicio productive comoe veremos posteriormente.
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el proceso de transformacion de los insumos (materias primas, maquinaria, equipo,
etc.) por medio de la utilizacion de la fuerza de trabajo con la finalidad de generar
un determinado volumen de produccién (M) la cual, como ya mencionamos,
excede, en términos de valor, a las que fueron inicialmente empleadas para
producirlo ya que en este proceso se crea wvalor, de estd manera el proceso de
produccién es también un proceso de valorizacidn; y 3)Venta. En la que el capitalista
regresa nuevamente al mercado con la finalidad de vender su producto o en la que
transforma su capital mercantil de su forma mercantil a la forma dineraria, De esta
manera tenemos en conjunto

MP
D—M< e, MDY
Compra Produccion  Venia
fT

Como se puede apreciar dicho proceso empieza con (D) y acaba con lo que
es su objetivo, dinero incrementado (). De estd manera el ciclo del capital
dinerario abarca tres fases, dos de las cuales es capital mercantil: una en la que el
capitalista funge como comprador y otra como vendedor mediando entre ellas otra
en la que se lleva a cabo el proceso productive.

El anterior esquema permite visualizar las fases que componen el ciclo del
capital dinerario, y para que siga operando este sistema tienen que reproducirse
continuamente.

Pero en realidad el capitalista no lleva a cabo cada uno de los procesos,
independientemente de sf lo hace o no con ayuda de un numero grande de
personas que tenga a su disposicién. Con la finalidad de hacer mas eficiente el
proceso (ahorrar tiempo, reducir costos, mejorar administracién u organizacion,
etc.) en la sociedad capitalista se permite la ejecucién de esas actividades no s6lo
por otras personas que se dediquen exclusivamente a ello sino hasta el grado de
conformar un capital que se destine nicamente a las actividades de circulacién y
distribucién.

Lo anterior, asi como la aparicién y surgimiento de capitales con otros fines:
financiero, fiduciario, etc, ademis de coadyuvar a la realizacion del capital
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productivo, hacen mas complejo el proceso de reproduccion en las sociedades
capitalistas actuales.

La existencia de cada uno de esos capitales diferentes tiene como sustento en
su mayor parte', de acuerdo con Marx, la ganancia generada en la esfera
productiva. Esto se sostiene dado que el origen de la ganancia se encuentra en la
explotacidn de los trabajadores de la produccion.

Un problema de concepcitn surge de lo anterior debido a que el concepto de
explotacién es exclusivo de los trabajadores de la produccion, el cual plantea la
pertinencia de considerar como “explotados” a los demdas trabajadotres de las
distintas actividades que se realizan en las sociedades capitalistas ya sean
comerciales, de algunos servicios, etc.

Esto dltimo es parte de una discusién ligada a la (TMV); la del trabajo
productive e improductivo, de la cual se apuntaran algunas cuestiones en la
siguiente seccién.

1.2.10 Produccién Social y Ley del Valor

Las fases que componen el esquema de la reproduccién social son
basicamente tres: produccién, distribucién y consumo. En cuanto a la primera ya la
hemos abordado con cierto detalle en secciones anteriores, ahora nos ocuparemos
de las otras dos fases.

Al mismo tiempo el proceso de produccién en la economia capitalista es un
proceso de reproduccién de las relaciones sociales. Tal proceso estd regulado
principalmente por el tiempo de trabajo.

El hecho de que dichas actividades que conforman la reproduccién social
sean necesarias no implica que sean "productivas“.'l"ér ejemplo, el acto de la
distribucién tiene la finalidad de la realizacibn de las mercancias
independientemente de cuél sea su destino ya sea como consurmo social o consumo
personal, esto con la finalidad de eficientizar el proceso de reproduccion del
capital. En ésta actividad, se realiza el intercambio y en este, como hemos
mencionado, se presentan y se resuelven las contradicciones de la economda
capitalista, en el que cada productor aparentemente independiente y aislado se

« Dado que al interior de algunas clases de capital se lleva a cabo, en algunos casos, la produccion
de alguna mercancia {ya sea un bien o servicio}.



relaciona con los demias y que por tanto la convierten en la esfera en la cual se
articula la divisién social del trabajo.

Las decisiones de los productores se encuentran sujetas a las sefales del
mercado que se manifiestan en los precios y las ganancias, y por tanto estos
regulan en primera instancia la reproduccién social, pero los precios y las
ganancias son regulados por el tiempo de trabajo, lo cual establece el
funcionamiento de una doble relacién que de acuerdo con Shaihk Marx llama la
"ley del valor™

".. en las relaciones de intercambio entre sus productos, fortuitas y siempre
Auctuantes, el tiempo de trabajo socialmente necesario para la produccion de los mismos
se impone de modo irresistible como ley natural reguladora...” 7

A diferencia de otras ciencias, como son la exactas, en las que una ley se
enuncia y se repite de manera inexorable dadas las propias condiciones para ello,
en la “ley del valor” de Marx no existe una forma unica de enunciar esta ley,
debido al parecer, por que Marx no la us6 como una para una sola connotacién.
Asf Shaihk en la anterior cita le concede el papel o la propiedad de regulacion a
esta ley, a decir de Cockshott y Cottrell esta debe ser entendida como "La ley del
valor establece que el valor, entendido como el tiempo de trabajo socialmente necesario para
producir una mercancia, es conservado en el inlercambio de las mercancias."® En esta
Gltima cita se puede observar que ellos interpretan la "ley del valor" como la
propiedad que tiene el valor de conservarse en la esfera de la circulacion, lo cual
surge de la concepcién de que el valor es creado de manera exclusiva en el proceso
productivo, a diferencia de Shaihk, al referirse a la anterior cita de Marx, lo
esencial de dicha ley es el sefialar el papel que desempefia el valor como regulador
en las proporciones del intercambio.

Independientemente de las diferencias existentes en las opiniones de lo que
se debe entender por "ley del valor® y a pesar de que no exista una sola forma de
establecerla, queremos resaltar el hecho que no encontramos tampoco
contradicci6n en las definiciones anteriores sino que mas bien, algunos aspectos
que se encuentran en ellas, se complementan o implican mutuamente.

# Marx, Carlos. El Capital. Cit. por Shaihk, Anwar. Valor, Acumsdacion y Crisis. Pag. 71.

4 Cockshott, Paul and Cottrell, Allin. Labour Time versus Alternative Valte Buses: A Research Nole.
Cambridge Journal of Economics. 1997, 21, 545. {Las cursivas son del original).



El reconocer que el valor se genera de manera exclusiva en [a esfera de la
produccion en las economias capitalistas conlleva a la clasificacion de los distintos
trabajos que se efechian en las actividades de la reproduccién para establecer
cuales son considerados como productivos y cuales como improductivos desde el
punto de vista del capital. En la teoria marxista lo anterior tiene sus implicaciones
ya que las erogaciones y pagos que se realizan en la esfera del intercambio tienen
como sustento la ganancia generada en la esfera productiva, de la cual los
capitalistas tienen que desprenderse o destinar una parte para la realizacion de
todas las actividades de distribucién que complementan el proceso de
reproduccién social.

Hemos visto que el valor de cambio es una forma necesaria en la que en la
sociedad capitalista el valor va a aparccer. Los economistas clasicos acertaron al
encontrar el trabajo detras del valor, como claramente lo expuso Marx en el primer
tomo, en el cual cuestionaba severamente sus postulados, como hemos tratado de
examinar, de acuerdo con él:

“La economdia politica ha analizado. indudablemente aunque de un modo
imperfecto, el concepto de valor y su magnitud, descubriendo el contenido que se
escondia bajo estas formas. Pero no se le ha ocurrido preguntarse siquiera porque este
contenido reviste aquella forma, es decir, porqué el trabajo toma cuerpo en el valor y por
qué la medida del trabajo segiin el tiempo de su duracion se traduce en la magnitud de
valor del producto del trabajo”.

De esta manera, los precios como forma de valor, son generalmente
regulados por la substancia de trabajo de valor con una amplitud en el rango de un
intercambio desigual de plustrabajo para las mercancias. Las fluctuaciones
andrquicas de los precios alrededor de los precios reguladores o precios valor son
también posibles, usualmente dentro del rango de la distribucién del plustrabajo,
como una forma més concreta de la ley del valor.50

+ Marx, Carlos. El Capital. FCE. México. 1975. Paginas 49 y 45.

50 [toh. Op. Cit. pag, 136.



CAPITULO 1

ALGUNOS TRABAJOS EMPIRICOS SOBRE LA CORRESPONDENCIA
PRECIO-VALOR.

2.1 Introduccidn

En este capftulo revisaremos algunos trabajos que se han realizado sobre la
relacion empirica entre valores y distintos tipos de precios incluyendo los de
mercado para distintas economias. Antes de esto examinamos un método que
representa una aproximacién para él calculo de los valores-trabajo, el cual sugiere
obtener el valor trabajo agregado a partir de las principales categorias de la
contabilidad nacional, como son el PIB o el PNB. Aquf veremos él porque en
principio, estd idea presenta algunos inconvenientes.

Ademas, como predmbulo, tratamos de ubicar estos trabajos dentro de la
nueva tradicibn en la literatura marxista que ha consistido en obtener
aproximaciones a las categorias tedricas a partir de datos reales y que ha
trasladado la discusion de un plano meramente teérico a uno mas concreto: el que
es derivado de datos ¢ informacion real y que permite tanto inferir algunas
relaciones y tendencias de esas categorias como corroborar los principios o leyes
que postula la teoria con respecto a éstas.

En tiempos recientes se han hecho contribuciones importantes en estos
trabajos empiricos en tanto que se ha verificado la validez de la teorfa del valor
Marxista y Ricardiana del valor. Dentro de este marco se encuentran los trabajos de
Shaihk (1984), Ochoa (1989), Petrovic (1987), y el de Paul Cochshott, Allin Cottrell y
Greg Michaelson (1995), los cuales abordamos en estd seccion, en la que
presentamos de forma breve su metodologia y los principales resultados y
conclusiones a las que arribaron estos autores. Esto Gltimo lo estimamos pertinente
principalmente porque nos servirdn de referencia parzi comparar nuestros
resultados con los que se han obtenido para otros paises, examinando que tan
valida es nuestra comparacién, lo cual se podrd establecer una vez se hayan
presentado las diferencias y similitudes de nuestras estimaciones con las que se
han hecho para otros paises.



Estos trabajos han surgido en parte del intento por tratar de obtener
categorias o magnitudes marxistas a partir de datos de las cuentas nacionales?, los
cuales, como trabajos de investigacién no han tenido como finalidad el tratar de
sustituir o reemplazar las ya existentes, que son con las que se toman decisiones
cotidianamente, a pesar que, de acuerdo con algunos tedricos, subestiman el
desenvolvimiento y la determinacién real de las magnitudes econoémicas que en el
fondo se tratan de cuantificar, sino que por el contrario, tienen como objetivo el
descubrir y clarificar otras magnitudes que se conciben de forma distinta.

Como todos sabemos, la contabilidad es elaborada de acuerdo y con estricto
apego a las categorias keynesianas. Estas ultimas pertenecen a un cuerpo teérico
que parte de la consideracién de que todos los factores de la produccidn tienen la
capacidad de crear valor, este principio difiere dristicamente de la concepcién
marxista, en la que la fuerza de trabajo, como elemento del proceso productivo, es
la unica capaz de generar valor, no obstante, para ambos enfoques la nocién de
este ultimo es diferente.

La expresion mas fiel para esta distincién se muestra, para la teoria
convencional, en el planteamiento neoclasico que concibe la produccion como una
combinacién de factores: tierra, trabajo y capital, con igual ponderacién y que en
proporciones variables dan como resultado cierta cantidad de producto. Esta
consideracidn de los factores por igual oscurece, en opinién de algunos, el carécter
peculiar que tiene el trabajo como expresion fundamental del proceso social de
produccién, ya que de acuerde a dicho enfoque cada factor es retribuido, en el
mejor de los casos, en el modelo de competencia perfecta, de acuerdo a su
aportacién, de hecho, en su armazon tedrico, no hay cabida para un concepto de
valor que no sea idéntico al precio.?

Por otra parte, los estudios, cuyo marco de inspiracion sea distinto al que se
emplea para elaborar la contabilidad nacicnal, tropiezan con la dificuitad de que

para llevarlos a cabo en términos empiricos se requiere de datos elaborados de

! Uno de los trabajos picneros en este campo fue el de Joseph Gillman (1957) quién us6 datos del
Ingreso Nacional para obtener estimaciones de la tasa de plusvalor, composiciénes organicas y tasa
de ganancia para la Economia Estadounidense.

1 Los determinantes fundamentales de los precios, en el Mundo Neoclasico, son la Oferta y
Demanda que a su vez tienen f{actores independientes en donde cobran importancia las
preferencias, la tecnologia y las dotaciones dependiendo de la estructura de mercado que se
considere.
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acuerdo con otros criterios. Es por estd razéon por la que al intentar obtener
categorias cuyo marco tedrico sea de inspiracién marxista, por ejemplo, se nos
presenta tal desventaja y no nos es posible obtener conclusiones del todo vélidas
asumiendo simplemente que las cuentas nacionales son la expresién monetaria de
las categorias de valor?, sino que hay que llegar a determinar dichas magnitudes en
forma consistente de tal modo que sea posible establecer un vinculo coherente
entre teoria y practica o, de manera més especifica, entre categorias analiticas y
categorfas reales.

Antes de revisar la relacién empfirica entre los valores-trabajo y los precios
de mercado, que se han efectuado para distintas economias, veremos un método

que representa, como ya dijimos, una primera aproximacion.

2.2 El valor del Dinero

Establecido lo anterior pasemos a revisar un método sencillo para la
obtencién de los valores-trabajo. Como mencionamos anteriormente, dicho método
trata de identificar el valor-trabajo agregade con una de las principales variables
economicas de la contabilidad nacional: el producto interno bruto. La propuesta
consiste en calcular el valor-trabajo a partir de los datos con que se cuentan en la
realidad para medir en términos monetarios el producto generado en una nacién
en un tiempo determinado. Primero esbozaremos como se puede llevar esto a cabo
y posteriormente argumentaremos porque esta idea en principio presenta algunos
inconvenientes.

Duncan Foley (1986) plantea que partiendo de la definicion de valor,
concebida como la suma del tiempo de trabajo total invertido en la produccién reat
de mercancias, se puede establecer la relacién existente entre este y el valor
monetario en el cual se nos presenta, ya que dicho tiempo de trabajo, de acuerdo
con €l, debe ser la sustancia del valor agregado total contenido en ellas y si ademas
se toma en cuenta que "la unidad de dinero es la forma en que la sociedad mide el
valor de las mercancias cuando se encuentra separado de las mercancia
particulares." Entonces es posible, a partir del valor agregado total de una

? Anwar, Shaihk. Cuentas de Ingreso Nacional y Categorias Marxistas. Economia Teosia y Practica.
Nim, 4.Invierno UAM. 1984.

¢ Foley, Duncan. Para entender El Capital. FCE. México. 1986. Pag. 23.



sociedad', es decir el PIB, en unidades monetarias, obtener el valot-trabajo, como se debe
concebir este: en unidades de tiempo.

Un ejemplo nos aclarara la forma en que se puede obtener el valor en dichas
unidades. Procediendo de !a misma forma retomemos la idea de que el PIB es una
representacion monetaria del valor. Ahora consideremos que en 1993 el valor agregado
nacional fue de 48495.36412 millones de pesos corrientes’ y que el total de trabajadores
empleados para preducirlo fue de alrededor de 23,251,247 personas ocupadas,
consideremos 23 millones con el fin de simplificar. Entonces, como nos sugiere Foley,
podemos asumir a grosso modo, que estas personas trabajaron 50 semanas normales al afio
con una duracién -en promedio de 40 horas cada una, las cuales si se multiplican por €l
numero de personas que contribuyeron en la generacién del anterior valor agregado en
términos corrientes, el tiempo de trabajo total invertido habria equivalido a [a cantidad
anterior mencionada en Mill. de Pesos producidos por 23 millones de trabajadores en 50
semanas cada una de 40 hrs., o lo que es lo mismo por 46,000 millones de horas, de tal

forma que se puede generalizar lo anterior:
Vhrs - $X 2.1)

V hrs. de trabajo realizadas por el total de personas ocupadas produjeron cierta cantidad de
producto expresado en términos monetarios. En esencia, ¢l método sugerido por Foley trata
de determinar el valor-trabajo, en unidades de tiempo a partir del nimero de trabajadores y
el valor agregado (PIB) de una economia determinada. Lo cual justifica en tanto que para
su concepeidn de la teoria del valor-trabajo, este tiempo de trabajo y este valor agregado
son dos aspectos de la misma cosa.’ A lo cual ya nos hemos referido con un poco de mayor
profundidad en él capitulo anterior, donde asumimos que el precio como expresion del
valor es una forma de medir al valor. Regresando a nuestro ejemplo, una hora de trabajo
contribuy6 con:

X

V hrs (2.2)

! En esté seccitn se debera atender la diferencia entre valor (en forma italica) y valor, ya que en el primer caso
se hace referencia como categoria marxista y en el ultimo como convencionalmente se toma de la
contabilidad nacional, con el fin de evitar confusiones.

? Tomado del sistema de Cuentas Nacionales de México.

I Foley, Duncan. Qp. Cit. (1989). Pag. 23
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aproximadamente con 1.05 pesos por cada trabajador, que se obtiene de aplicar la formula
anterior, la cual nos dice la cantidad de producto, en unidades monetarias, que obtenemos
por cada hora de trabajo. Lo anterior puede verse desde otro angulo si calculamos la
cantidad de tiempo de trabajo que representa la unidad monetaria, en este caso un peso,
durante un determinado tiempe, en ¢l ejemple anterior, representa 1/1.05 aprox. de hora de
trabajo social, expresién que se conoce como el valor del dinero dade que nos indica la
cantidad de tiempo de trabajo a la que le corresponde la unidad monetaria, y que no s mas
que el inverso de la formula anterior.

Hemos sefialado anteriormente que, en promedio, en 1993 una hora de trabajo
producia $1.05 nuevos pesos aproximadamente de valor agregado, estd relacion es el
reciproco del valor del dinero y en términos marxistas se le ha denominado la expresion
dineraria del valor, tanto este concepto como el del valor del dinero lo retomaremos en las
siguientes secciones y en particular en €l capitulo siguiente cuando efectuemos nuestros
calculos.

Aqui es importante aclarar que el concepto del valor del dinero tal y como fue
especificado, no debe confundirse con el del tiempo de trabajo socialmente necesario que se
requiere para la produccion de la mercancia dinero o el tiempo de trabajo contenida en esta
y cualquiera de las dos formas en que se determinen estos es asunto de otra discusion.

Lo anterior constituye en esencia un método en él que a partir de las medidas
convencionales de produccién en términos monetarios, en especifico del PIB, es posible
obtener el tiempo de trabajo socialmente necesario para la produccion de las mercancias, en
opini6n de Foley.

Uno de los inconvenientes de calcular el valor de estd manera es el hecho de que se
puede incurrir en una sobrestimacién del valor o del nimero de unidades de tiempo gue se
tratan de calcular debido a que se requiere distinguir entre actividades productivas e
improductivas en tanto que el PIB, visto de forma global, contabiliza como actividades
productivas las de los sectores financiero, comercial y algunas otras como son las de
seguridad por sélo mencionar algunas y que como hemos mencionados, estas actividades

mas que contribuir a la generacidn de riqueza no hacen mas que consumir una parte de ella.
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A pesar de la relativa sencillez del procedimiento de Foley para el calculo
del valor-trabajo nosotros podemos utilizarlo para visualizar de manera
introductoria algo de lo que nos ocuparemos a lo largo del trabajo: la forma en la
que fas magnitudes en valor se desvian de las magnitudes expresadas en dincro,
de los precios.

En efecto, si nosotros, una vez que hayamos obtenido los tiempos de trabajo
requeridos para la produccion de las mercancias, a nivel de sectores, industrias o
empresas o el nivel de desagregaci6n que deseemos utilizar, si a esas cantidades las
multipliciramos por la expresion dineraria del valor promedio (para la economia
como un todo) que se obtiene, como ya vimos, de relacionar los agregados del
producto (en unidades monetarias) con el del valor, (en unidades de tiempo)
entonces estariamos eliminando las unidades de tiempo y nos quedarfamos con
una expresion monetaria de los tiempos de trabajo de los diferentes niveles de
desagregacion que estemos tratando, lo que m4s adelante se definird como precios
directos, los que presupuestamente diferiran de los que en realidad ellos
representan en la practica, desde luego, considerando que las magnitudes que se
obtuvieron por estd via dependeran de las cantidades de trabajo que en ellas se
emplearon y no de la expresién dineraria del valor ya que esta es sélo una
“constante” que nos permite reexpresar las magnitudes de tiempo cn unidades
monetarias.

De acuerdo con Foley las diferencias entre valores y precios se pueden
concebir de la siguiente manera: "debido a que el dinero viene a permanccer en
oposicién a las mercancfas particulares, nosotros podemos concebir una diferencia
entre valor y precio: precio es la cantidad de dinero que una mercancia ordena en
una situacién particular. Hay numerosas razones porque, en cualquier cambio
determinado, una mercancfa podrfa cambiarse por una cantidad de dinero por una
cantidad, mas grande o mas pequefia, de tiempo de trabajo que es actualmente
incorporado en la mercancia."

Entre las razones que Foley propone para que exista la posibilidad de que
una mercancia pueda intercambiarse por una cantidad mayor o menor de dinero
que la que le debiera corresponder se atribuye a factores distorsionantes tales como

# Foley, Dtuncan. On Marx's Theory of Money. En Social Concept. 1(1).



el monaopolio, los diferenciales de informacién de los que hacen uso los
intermediarios, etc.?

Lo anterior también implica la posibilidad de que uno de los participantes
en el intercambio puede obtener un beneficio derivado de este, en tanto que se cst4
realizando un intercambio desigual en términos de valor.

Aunque uno de los participantes se beneficie del intercambio esto no quiere
decir que cf comercio este generando por si mismo un beneficio, dado que lo que
uno estqd perdiendo el otro se lo estd apropiando. Este argumento esta
estrechamente vinculado con la idea de que el valor se conserva en la circulacion a
pesar de que cambi€ de manos y de que sea generado, de manera exclusiva, en la
esfera de la produccion.

Adem4s de visualizar en que consiste el método anterior hemos esbozado
algunos inconvenientes asi como algunas definiciones, como son el valor del
dinero y la expresién dineraria del valor, que nos han permitido introducirnos en
lo que atraeré la mayor parte de la atencion en el resto del trabajo: las desviaciones
precio-valor de forma empirica. Continuemos entonces revisando algunos trabajos
que se han hecho sobre este aspecto.

2.2.1 La Concepcion de la Teoria de la Produccion Lineal

Antes de pasar a ver la metodologia y algunos de los resultados de los
trabajos empiricos es conveniente aclarar algunas ideas que se tienen presentes
para efectuar los célculos. Dichas ideas se enmarcan dentro de la teoria de la
produccidn lineal.

Para ubicar la discusién retomemos la idea expuesta por Shaihk para
analizar la relacién entre los valores y un conjunto arbitrario de precios, en donde
cada uno de estos as{ como el agregado también, se puede escribir como “la suma
de los costos salariales, los costos materiales y algiin monte arbitrario de
ganancia.”'? Es decir por:

p=wl+g+ M . (2.3)

¥ Foley, Duncan. The Value of Money, the value of Labor -Power, and the Marxian Transformation Probleni.
Review of Radical Politicai Economics. 1982 URPE.

1 Shaihk, Anwar. Valor, Acunudacidn y Crisis. Tercer Mundo Editores. Bogots Colombia pag. 106
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en donde wl es el costo salarial, M=costos materiales y 7=ganancias ordinarias. Lo
interesante aqui es el hecho de que, nos dice Shaihk, los costos materiales pueden
ser concebidos como un compuesto de salarios, ganancias y costos materiales de
las industrias que producen esos medios de produccion. De tal forma que si estos
costos materiales se consideran en periodo anterior al presente se puede escribir la
anterior expresion en forma desglosada:

p=wL+rr+wL"’+n‘m+M" (2.4)

donde por definicion M=wL®+pP+MY. El proceso anterior se puede llevar,
conceptualmente, hasta el lfmite donde ya no queden “costos residuales”. Ademas
en estd descomposiciéon hacia atrds el monto de estos costos es menor en cada
periodo anterior.

Esto implica considerar que no importa como se determine realmente el
precio, siempre podremos expresarlo como una serie infinita de salarios y
ganancias en etapas de produccién conceptual sucesivas”l, es decir comno:

p=w+ir (2.5)
en la que f7": son la “suma de las ganancias directas realmente percibidas por los
vendedores mas todas las ganancias indirectas 2, 2, a3,.." donde por
definicién, cada una de estas pertenece a una etapa anterior de la preduccion. Lo
mismo es para LT que se encuentra implicito en WT ya que este es igual a
wLT=w(L+LO+LE+10+..) a LT se le conoce en la literatura de la teoria de la
produccién lineal como “el tiempo de trabajo integrado de estd mercancia”, lo
mismo se aplica para /1" como “las ganancias integradas de estd mercancia”, a este
proceso Pasinetti lo denomina “Integracién Vertical” 12,

Lo importante a destacar, a decir de Shaihk, es que LT es “el valor (trabajo)
de la mercancia” ya que contiene, ademas del trabajo vivo, la suma de todos los
tiempos de trabajo que se emplearon para la realizacion de las mercancias o de
cada uno de los insumos que se requirieron.

De est4 forma el precio de las mercancfas se puede expresar también como:

p=wA(+Z) (2.6)

1 [bidem. Pag. 107.

12 Pasinetti, Luigi. Lectures on Theory of Production. Londres y Nueva York, 1977. Citado por Shaihk,
Op. Cit. Pag. 107.
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En la que A= LTy Z=/TT/WT. es la raz6n integrada salario-ganancia.” Lo que
se demuestra, mediante algunas manipulaciones algebraicas, es que la desviacion
entre precios y valores relativos dependen de la extension de est4 razén.13

2.3 Breve Reseria de los Trabajo Empiricos

Antecedentes

Hasta antes de la publicacién del articulo de Michio Morishima y Francis
Seton' se sostenfa que el sistema de precios actuales o de mercado, era el unico
que se podia obtener y por tanto conocer y que el sistema de valor era una
construcci6n metafisica e impenetrable para medidas de cuantificacion objetiva o
de cualquier-otro tipo. En oposicion a lo anterior nosotros mostraremos que
independientemente de la utilidad o irrelevancia de la concepcion del valor
marxista, ya sea como una descripcion de la realidad o como una guia de accion
social, por lo menos es operacionalmente significativa, como 1o han demostrado los
estudios empiricos que se han efectuado al respecto.

Desde que se reinici6 la polémica sobre el problema de la transformacion
también se llamé la atenci6n sobre el problema inverso. De est4 manera S.urgieron
algunos estudios que con base en el Modelo de Leontief demostraron que el precio
de una mercancfa en términos de trabajo (“salario-precio”), iguala al valor
Marxista en ciertas condiciones que incluyen: 1)equilibrio competitivo a largo
plazo y 2)divisibilidad perfecta de la economia en sectores primitivos, es decir
sectores que producen mercancfa tinicas homogéneas.’> Lo anterior condujo ha
algunos economistas a concebir la “formacién” de los precios en el esquema
marxista como un modelo meramente competitivo. Posteriormente las objeciones a
los anteriores supuestos no se hicieron esperar, algunas de elfas fueron hacia ¢l
primero y sostienen que él tenerlo presente deja a un lado la esencia del analisis

! Para que el lector tenga una idea ms clara lo remitimos a la obra de Shaihk.

M Morishima M. and Seton, Francis. Agregattion in Leontief Matrices and the Tieory of Labor Vaine.
Econometrica. 29(2): 203-220.

1 Georgescu-Roegen. Leontief's Sistem in the Light of Recent Results. Revicw of Economics and Satistics.

Vol. 32.1950. P. 217 y B. Cawmerén. The Labour Theory of Value in Leonticf Modcis. Economic Journal,.
Vol. LXII. 1952. pp. 191-197. Citados en Morishima and Seton Ibfdem, pp- 203-4.
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marxistalé ya que desde esta perspectiva el capitalismo es considerado como un
sistema en constante perturbacién con grandes fluctuaciones hacia algin
equilibrio. Esta critica se encuentra presente en el articulo de Meorishima y Seton el
cual se enfoca esencialmente en el estudio de la relacién entre el precio de
Leontief'? y el valor marxista cuando se relajan las suposiciones antes mencionadas
y ademds los posibles efectos de distorsion que pueden ocasionar los diferentes
niveles de agregacién de las matrices de insumo-producto. Teniendo en cuenta lo
anterior pasemos a hacer una breve revision de algunos trabajos que se han hecho
al respecto.

2.3.1 Eduardo Ochoa: Valores y Precios para la Economia Norteamericana

Eduardo Ochoa en un trabajo publicado en el Cambridge Journal of
Economics, presenta de manera resumida parte de los resultados de su tesis
doctoral para la cual obtuvo valores-trabajo reales y diferentes tipos de precios
para la economia norteamericana en un modelo de capital fijo de 71 industrias para
los afios 1947, 58, 61, 63, 67, 70, y 72, ademas estimé también curvas salario-
ganancia que empled para exponer algunas cuestiones relacionadas con la
retransferencia de tecnologia. En lo que sigue nos limitaremos a sefialar de manera
breve como efectio sus estimaciones de precios para los afos anteriormente
sefialados. Ochoa asume que los valores-trabajo son idénticos a los requerimientos
totales de trabajo (directo e indirecto) por unidad de producto. Para su calculo,
pasa por alto los efectos dindmicos tales como la tecnologia y las pautas de
demanda, entre las cuales, la primera considera que cambia mas rapidamente ¢!
cree conveniente excluirlos debido a que mantenerlos presentes ocasionarian que:
"el tiempo de trabajo socialmente necesario para la produccion de las mercancias,
en la medida en que es determinado en la esfera de la produccién por la tecnologia
mas avanzada, fuera diferente de los requerimientos de trabajo total (promedio)
para la industria como un todo"®. O en otras palabras, en cuanto al primero, por

16 Morishima M. and Seton. Ibidem. Pag. 204.
17 Precio que difiere del precio de produccién marxista en cuanto que este Gltimo supone o requiere
una tasa uniforme de ganancia en todos los sectores y que .a juicio de los autores no afecta la

caracteristicas del problema.

* Ochoa, Eduardo. Values, Prices, and Wage -Profit Curves in the US Economy. Cambridge Journal of
Economics, 13, 1989, Pag. 415.
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considerarse el valor como una media social en un "instante" en el tiempo y no
como un determinado intervalo de este altimo y en cuante al segundo, porque
“implicaria una disyuntiva entre los dos sentidos del tiempo de trabajo socialmente
(siendo el segundo sentide la cantidad de tiempo de trabajo social que la
"sociedad" desea asignar a la produccién de un bien dado como lo hace evidente el
nivel de demanda)."? Los valores trabajo calculados por Ochoa son obtenidos de
considerar:
v ga+v(A+ D) (2.7)
En donde 4. es un vector renglén de los coeficientes de trabajo homogéneo,
¢l cual obtuvo de considerar que dado que los requerimientos de trabajo directo de
cada industria son heterogéneos (habilidades e intensidades diferentes), opta por
utilizar la estructura del salario relativo de sus industrias respectivas para reducir
el trabajo complejo o intenso a trabajo poco capacitado o de intensidad minima, de
acuerdo a como lo determina el sector de salario mas bajo. A es la matriz de
coeficientes técnicos de las transacciones intersectoriales del afio respectivo y D es
la matriz de depreciacion de capital fijo o de coeficientes de depreciacion.
De acuerdo con lo anterior el vector de las cantidades de trabajo requeridas
directamente e indirectamente para producir una unidad de produccion sectorial

que él obtiene, viene dado por:
v=arr([-A-D}" (28)

De acuerdo con Ochoa, el vector , tiene unidades que se interpretan como
"el valor del délar en el mercado”, aclara que esto dependera siempre de como sean
considerados a.,, A y D, y ademéds que si se utilizan versiones "deflacionadas" de
estos iltimos, las unidades obtenidas seran un valor constante en el mercado con
respecto a 1972, como es su caso.

En cuanto a los precios directos que €l calcula, d, son simplemente los
precios proporcionales a los valores-trabajo mediando entre ellos la constante de
proporcionalidad que vincula la unidad de dinero con una unidad de tiempo de
trabajo: trabajador-hrs /délar, como se vio con Foley.

De acuerdo con Ochoa, la relacién anterior requiere que la suma de las
producciones sectoriales a precios directos iguale fa suma de produccién sectorial a

los precios de mercado, en formalizacién tenemos:

% Ibidem. Pag, 415.



dyg = mgq (2.9)
donde se considera a el vector de precios del mercado como el vector unidad, ya
que q se mide en precios del mercado siendo asi la proporcionalidad constante m o
el valor del dinero, estd dado para él, por:

d=(1/upy="2y
vq (2.10)

Nuevamente, mqg son los precios del mercado, vq los valores-trabajo
agregados, 1/m es la expresion dineraria del valor y por consecuencia m: el valor
del dinero.

En cuanto a los precios de produccién marxistas, definidos como la suma de
los costos mas una tasa de ganancia intersectorialmente uniforme sobre el capital
adelantado, vea seccion 1.3 del capitulo anterior. En el caso de las estimaciones de
Ochoa al respecto, el capital adelantado es inciuido como el capital invertido en
planta y equipo (capital fijo), mis la inversiéon acumulada en inventarios de
materiales y la reserva de dinero necesaria para pagar los salarios.

El vector de los precios de produccién marxistas p, viene dado por:

p=Plbayt A+ D+ g )+ mpf(K+(A+b'a,) t ] 2.11)

Donde ' es una canasta salarial real por unidad de tiempo de trabajo
homogéneo, siendo asi, entonces b'a, es la matriz de insumos bienes salario, <t> es
una matriz diagonal de los coeficientes de impuestos indirectos y = es la tasa de
ganancia uniforme. Después hace A+ (b'a,+A+D+<g>) igual a los costos totales y
K* al capital total adelantado, que es precisamente la expresion cntre corchetes del
segundo término del miembro derecho de (211}, con lo cual (2.5) sé reexpresa
como:

p=pA* +pkK’ (2.12)

de otra forma, por:
(1/m)p=pK'(I- 4" )" (2.13)
Donde est4 altima igualdad, involura el llamade probiema del valor propio parala
matriz K*(I-A)1, donde (I/p) es el eigenvalor, y cuya solucién econdmicamente
significativa requiere que p sea un vector estrictamente positivo. Esto ultimo se
asegura mediante el teorema de Perron-Frobenius que garantiza que sélo ese

vector propio se asocia con el mayor valor-propio (I/plu que corresponde al
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menor valor de #%. Para medir la distancia entre los conjuntos de precios, Ochoa
aplica los siguientes estadisticos, por el propuestos, que son la distancia del vector
normalizado:

1 " 'di
MAD(p,d) = =3, [2‘(71.(100) (2.14)

int i
Donde MAD es la desviacién absoluta media, con sus siglas en inglés, expresada
en términos porcentuales. El siguiente es una variacién del primero en el cual ya
no se incorpora la divisién entre el nimero de elementos y ademas se incluye un

factor de ponderacion:

™ \p, —-d )
MADW(p.d}:Z'p'd—(". L1 oo (2.15)
pl.

=1 i
i=1

Y el tercero es: la distancia del vector normalizado (NVD):

[E(pj'di)z_]l/z
[Z(di)z-]f/}

En la tabla 2.1 aparecen los resultados a los que arriba Ochoa para la

NVD{p.d) = (100) (2.16)

Economia Estadounidense, utilizando estos tres estadisticos, respectivamente, para
examinar la magnitud en que se desvian los precios de mercado (), directos (d) y
de produccion (p), indicando solamente su valor promedio:
TABLA 2.1
RESULTADOS PROMEDIO DE LA RELACION ENTRE PRECIOS DIRECTOS,
DE PRODUCCION Y DE MERCADO PARA LA ECONOMIA
NORTEAMERICANA (VARIOS ANOS)

Relacién entre Precios

{p,d) {p, m) (d,m)

MAD % 169 13.6 122
MADW % 17.4 14.6 12.5
NVD % 168 16.8 13.7

Fuente: Elaboracin propia con dates towmados de las tablas 1, 2 y 3 de Eduardo, Ochoa. Op. Cit.

0 5j se considera que K* (I-A) 7 es una matriz indescom ponible y que es no negativa
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Ademas la tabla informa el valor del coeficiente de correlacion, los cuales
promedia y eleva al cuadrado para obtener una medida general de la variacién
explicada que compara dimensionalmente con el R2 de corte transversal.

Para el caso de los precios directos y precios de produccién, la media de este
coeficiente es de 97.1% para los datos de corte transversal y de 92.6% en el tiempo,
como se ve en la tabla 2.2.

TABLA 2.2
COEFICIENTE DE DETERMINACION PROMEDIO DE LAS REGRESIONES
ENTRE PRECIOS DIRECTOS, DE PRODUCCION Y DE MERCADO PARA LA
ECONOMIA NORTEAMERICANA, DE CORTE TRANSVERSAL Y EN EL TIEMPO

(VARIOS ANOS)
Rz - Relacidn entre Precios
(p.d) (p.m) {d,n1)
En el tiempo 0.93 0.76 0.75
Corte Transversal 0.97 0.98 0.97

Fuente: Elaboracion propia con datos fomados de las fablas 1, 2 y 3 de Eduardo Ochon. Op. Cit.

En la tabla 2.1 observamos que los resultados de Ochoa muestran una notable
cercania entre los diferentes tipos de precios considerados, en un intervalo de 12 a
17% y que los coeficientes de determinacién de las regresiones hechas por él,
explican gran parte, en el tiempo y de manera transversal, los diferentes tipos de

precios refacionados.

2.3.3 Algunos Resultados de Pavle Petrovic

Pectrovic estudia las desviaciones existentes entre distintos tipos de precios
utilizando un modelo de 47 sectores de la economia Yugoslava para 1976 y 1979,
con la finalidad de medir las desviaciones entre las razones de los precios de
produccién y los valores del trabajo en algunos agregados, de forma particular en
la relacion entre la ganancia total y el plusvator.

Las ecuaciones para €} calculo de los diferentes tipos de precios planteadas
por Petrovic son las siguientes:
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V=VA+D+G)+({l+g)wl (2.17)

con la intencién de cuantificar la distancia entre los anteriores precios-valor (2.17) y
los precios de produccion, cuando estos tltimos alcanzan una tasa mdxima de
beneficio (2.18) él obtiene:

PM = PM(A+D+G)+ rpex P B (2.18)

En la literatura sobre le tema es ya una tradicién el tener en cuenta que los
diferentes sectores o ramas de la produccién, en algunas economias, no
experimentan tasas de ganancia proporcionales a las tasas de ganancia por ellos
obtenida (219). Tomando en cuenta las anteriores consideraciones, también
calcula;

P =P(A+D+Gy+ wh+ P'BF (2.19)

llama la atencidn e} conjunto de precios que calcula Petrovic que se definen como
aquellos que son proporcionales al trabajo corriente (2.20) o tltimo llevado a cabo
para la produccién de las mercancias:

Ph=kL (2.20)
y por ltimo, los precios de produccién “convencionales”:

P'=P'(A+D+G)+wl+rP"B (2.21)
Expresados como valores de la produccion (2.21), nétese la ausencia del salario
integrado (wL} en esta ultima ecuacién. Para el cdlculo de los precios en lugar de
utilizar una tasa uniforme de ganancia, Petrovic emplea una tasa heterogénea de
ganancia dada por una que es proporcional a las tasas de crecimiento sectoriales a
largo plazo que obedecen a sectores nuevos de diferentes riesgos de produccién o
de crecimiento no proporcional, siendo este 1dltimo el criterio predominante en
(2.19). Y por altimo (2.20) son, como ya mencionamos son los precios que son



proporcionales al trabajo corriente y que estan definidos como “proporcionales
tanto al trabajo pasado como al actual."

Dado lo anterior, en su notacién Petrovic define los siguientes vectores
renglon: V=(vi) como los precios en valor, P?={p%} precios de produccion, PM=(pM,}
precios con la maxima tasa de ganancia, P'=(p';) precios con diferentes tasas de
ganancia a través de los sectores, PL=(pl;) precios proporcionales al trabajo
presente y Pa=(p#;) para los precios reales donde i=1,2,....n.

Es importante destacar que ademas de emplear L*, A y D como usualmente
se emplean el considera, en la construccién del consumo gubernamental (G), que
G®=gT<X>1 es una matriz cuadrada, donde g=(g#, es un vector columna para cada
i=1,2,..., n. la cual se utiliza para normalizar ya que p*g=1; donde t=(ti) es un vector
rengi6n donde ti es el nimero de canastas de consumo del gobierno pagadas, a
través de impuestos para cada sector mientras que <X> se usa convencionalmente.

Las soluciones para (2.17), (2.18), (219) y (2.21) son los vectores
caracteristicos positivos: V, P+, Py P» con sus respectivas raices caracteristicas:
1/1+s, 1/¥mar, 1/Mz y 1/r, donde M, es un escalar que representa la
proporcionalidad entre las tasas de ganancia vi y las tasas de crecimiento (=M.V).

El obtiene la relacién entre los precios relativos de produccién y precios

relativos de valor al combinar {2.17) y (2.21), de la siguiente forma:

0
B " b,
5 e lLh
P w A
- )
vy W /1" (222)

donde I y I, son vectores de coeficientes de capital integrado y 4 ¥ 4; son los

coeficientes de trabajo integrado, para las mercancias | y j respectivamente.

Entonces las desviaciones entre estos precios relativos se debe a las diferencias en

las razones integradas de capital trabajo, correspondientes:
A4,

Los resultados empiricos obtenidos por Petrovic sobre las desviaciones de

(2.23)

precios relativos de las tasas de valor-trabajo se obtiene empleando la raiz de error
cuadratico porcentual que se calcula en base a la férmula:

B Perrovic, Pavle, The Deviation of Production Prices from Labour Values: Sowme Methodelogy and
Empirical Evidence. Cambridge Journal of Economics. 1987, 11,Pag.
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p/p.
w/ve (2.24)
Una vez que ya considero los precios en sl mismos (en su caso, por ejemplo
p=p/ P-X).
Tomando como numerario la produccién total & obtiene los siguientes
resultados para la economfa yugoslava de 1976 y 1978:
TABLA 24
DESVIACIONES ENTRE PRECIOS RELATIVOS Y TASAS DE VALOR TRABAJO PARA
LA ECONOMIA YUGOSLAVA MEDIDAS POR LA RMS%E.

RMSHE = Z(

M @) @) @) ©) ® 0
P/ o Pt o pfo pife pife
1976 r=410% r=1007% r=15.03% Fmex=24.03 %  r=0.694v,
RMSE% 6.08% 14.83 22.24 38.53 46.10 7.47 3.69
1978 r=519% r=10.07% r=15.04% Fmax=28.56%  r=0.873y
RMSE% 6.62% 12.66 18.77 40.46 4415 8.68 445

Tomada de Petrovic. Op. Cit. pdg. 202

Los resultados de las primeras tres columnas corresponden a la RMS%E de los
precios de produccién con diferentes tasas de ganancia a los precios valor cuyas
desviaciones se incrementan conforme lo hace la tasa de ganancia. En la cuarta
columna se mide la desviaci6n de los precios de produccién con fla méxima tasa de
ganarcia a los precios valor obteniendo una extensién del resultado anterior. La
quinta, los precios proporcionales al trabajo actual, discrepan mucho mas en
cuanto a magnitud se refiere medida por e anterior indicador. Y, por dltimo los
precios con diferentes tasas de ganancia a través de los sectores (p), los cuales
como se puede apreciar dependen del precio-valor de cada rama (), en el primer
caso) y del precio de produccion {en el segundo) son mds pequefias las
desviaciones y la de los precios de produccién con diferentes tasas se aproxima a la
de los que tienen una tasa homogénea.

En cuanto a la variacién en el tiempo de las desviaciones medidas por la
RMSE % son menores en tres de las siete comparaciones entre los distintos casos
de los precios estudiados.

Como se puede ver en la tabla 2.4, los precios proporcionales al trabajo
presente son una muy mala aproximacién de los precios-valor ya que arrojaron la
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mayor magnitud de desviacion 46.10% y 44.15% (columna 5) para 1976 y 1978
respectivamente.

Petrovic también examina las desviaciones de estos mismos precios en
relacién con los precios reales {po. Los datos que ¢l obtiene de la anterior
comparacion se reproducen en la tabla 2.5

TABLA 2.5
DESVIACIONES ENTRE PRECIOS RELATIVOS Y PRECIOS REALES PARA LA
ECONOMIA YUGOSLAVA MEDIDAS POR LA RMS%E.

AR S U T S

1976 11.84% 1nn 14.46 19.67 34.80 10.66 48 81

1978 11.80 11.01 12.87 16.53 36.45 10.15 47.74

Tomada de Petrovic. Op. Cit. pag. 203

Petrovic encuentra que las desviaciones mas pequefias ocurren para los
precios de produccion calculados sobre la base de la tasa de ganancia a través de
los sectores que varia con las tasas de crecimiento de largo plazo experimentadas
por ellos. En cuanto a la magnitud de la desviacién, estos son seguidos por los
precios de producci6én y los precios-valor. Los tres tipos de precios estdn en una
distancia muy semejante. As{ mismo, los precios proporcionales al trabajo corriente
presentan una notable lejania de los precios reales.

2.3.5 El Caso de la Economia Italiana

Graziella Marzi y Paolo Varri también realizaron estimaciones con base en
base a las tablas de insumo producto de la economia italiana para 1959 y 1967 con
un nivel de desagregacién de 25 sectores. Ellos calcularon los precios de
produccion relativos con diferentes tasas de ganancia que fueron de r=0 a r=0.80
utilizando un modelo de capital circulante:

A=L{-4)" (2.25)
para el calcuio de los valores realtivos. Es importante recalcar que este modelo sera
retomado en el siguiente capitulo donde lo utilizaremos para examinar la relacién
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entre valores (precios directos} y los precios de mercado para el caso de [a

economia mexicana.

Shaihk utiliza un punto medio de las tasas de ganancia r=0.40 y obtiene los
logaritmos naturales de las tasas de los precios individuales de produccién a su
precio medio y los logaritmos naturales de los valores individuales al valor
promedio, que se calculan con base a r=0. Los resultados graficos obtenidos por

Shaihk se representa en el Gréafico 2.1 para los afios 1959 y 1967:

np /P

0.5

-1

Grafica 2.1

PYY TN

In da precios relativos y In de valores relativas - 1987
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Grafico 2.2
ITALIA
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Como se observa en estas graficas, existe una notable semejanza entre ambas.

Shaihk obtiene el porcentaje de desviacion tipica, que es definido por el
valor absoluto de la desviacion promedio como un porcentaje del precio
promedio) es cerca de 17% para 1967 y de 19% para 1959.

Y el resultado de las regresiones es el siguiente:

1967: In p;; = 0.0095 + 0.8470 In A;
©023)  (16.60)

R? = 0.920 (Ajustado por los Grados de Libertad)

1959: in py, = -0.0096 + 0.8717 In A,
T (020)  (1248)

R? =0.866 (Ajustado por los Grados de Libertad)
Shaijhk utiliza un modelo semejante para la economia norteamericana,

donde se trata de probar las mismas conexiones entre los cambios en precios
relativos, los resultados se muestran en la grafica 2.3:
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Gréfica2.3
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Estos resultados son trascendentales para la teorfa del valor trabajo. En
primer lugar porque sugieren que las magnitudes de las desviaciones entre pares
de precios son relativamente pequefias para una economia desarrollada o
industrializada como lo es la economia estadounidense, y en segundo lugar,
porque pueden dar cuenta de que esa estrechez es debida a los niveles de eficiencia
con los que opera el capitalismo en ese pais debido a que no hay una diferencia
grande entre precios de produccion, valores y precios de mercado cuando son
comparados directamente.

2.3.6 El caso de Reino Unido

Paul Cockshott y Allin Cottrell realizaron estimaciones semejantes a
las empleadas por Shaihk para el caso de la economia del Reino Unido?,
encontrando también un alto coeficiente de determinacién en las regresiones de los
valores-trabajo y los precios, los cuales se presentan a continuacién:

22 Cockshott, Paul. Cottreil, Allin. and Michaelson, Greg. Testing Marx: Some new results from UK
data. Capital and Class 55, Spring 1995, pp. 103-129.



TABLA 3.3
RESULTADOS DE LAS REGRESIONES SOBRE LOS PRECIOS

REINO UNIDO (1984)

M 74 3

Consianle 091 0.88 0.90
(-2.04) (-1.79) (-2.00)

Valor-trabajo 1.024 1.014 1.024
(46.55) (63.38) (51.20)

N 101 100 100

Rz - 0.955 0.976 0.964

Fuente: Cockshott, W. Paul y Cottrell. Op. Cit. Pdg. 547.

Las ecuaciones mostradas en la tabla anterior fueron construidas de la
siguiente forma: en (1) los valores-trabajo fueron calculados sobre el supuesto de la
existencia de una tasa salarial comin para todas las industrias, (2) de la misma
forma que la anterior s6lo que ésta excluye la industria del petréleo (100 industrias
en lugar de 101) y (3) utiliza una forma indirecta de calcular el tiempo laborado en
cada industria. En los tres casos se obtienen R? superiores a 95% y es aun mayor
para el caso que excluye la industria del petréleo (2). La justificacién de la
exclusion de ésta industria por parte de los autores es que estd en si misma
contiene un alto componente de renta (en el sentido Ricardiano).

2.3.7 ;Influencia real o artificio estadistico?

Recientemente, Cockshott y CottrellZ realizaron un interesante experimento
para verificar la validez de la base del valor en el cual encontraron que los
resultados de las regresiones no son un mero artificio estadistico. Para demostrarlo,
ellos calcularon distintos tipos de “valor” como son valor-electricidad, valor-
petroleo, etc. Mediante la sustituci6n del vector de requerimientos de trabajo

directo por unidad de producto, que convencionalmente se emplea para calcular

1 Cockshott, W. Paul y Cottrell, Allin F. Labour time versus aliernative value bases: a resarch note.
Cambridge Journal of Economics 1997, 21, 545-549.
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los valores-trabajo, por diferentes vectores de requerimientos come son de
electricidad, petréleo, hierro y acero por unidad de producto para premuitiplicar la
Inversa de Leontief con informacién de Gran Bretafia para 1984, es decir, ellos
calcularon la cantidad de electricidad (petroleo, hierro y acero) contenida total
(directa mas indirecta) del producto de cada sector industrial. Usando una
metodologia semejante a la empleada por Shaihk (1984) ellos regresaron los precios
de mercado contra esos “diversos valores”, tanto de manera individual como en
combinacién con los valores-trabajo, los resultados son mostrados en la tabla 3.4:

TABLA 3.4
Regresiones de los precios sobre los valores trabajo y algunas “bases de valor” alternativas
) @ 3) (4) (5) (6)
Constante -0.056 -0.169 0.066 0.307 -0.067 -0.263
(-2.06) (-2.425) 3G.15) (3.16) (-2.38) (-247
Trabajo 1.030 0.904 1.048
(23.76) (46.07) (36.53)
Eleciricidad -0.009 0.903 '
(-0.19) (14.60)
Petroleo 0.109 0.605
(7.43) (13.29)
Hierro y -0.027 0.445
Acera
-1.31) {7.09)
R2 Ajustado 0.953 0.682 0.984 0.639 0.954 0.332

Los niimeros entre paréntesis son las tasas f. Todas las variables estas en forma logaritmica.
Tomado de Cockshott and Cottrell. Op. Cit. Pag. 547.

La tabla anterior se interpreta como sigue: cada ecuacién muestra la regresion de
los precios sobre cada base de valor, acompafiado del valor-trabajo como es el caso
de (1), (3) y (5) y de forma individual en (2), (4) y (6). En el primer caso se trata de
averiguar si las “bases de valor alternativas contienen alguna informacion
independiente, o en otras palabras si ofrecen alguna fuerza predictiva marginal
sobre los precios cuando el valor trabajo les acompafia”, y en el ultimo son
consideradas de forma independiente.

De esta manera los resultados del experimento efectuado por Cockshott y
Cottrell muestran que sélo el petréleo pasa la prueba al incluirlo en la regresion
con el valor trabajo. Este resultado es atribuido, de acuerdo con ellos, al alto
componente de renta en el precio del petréleo. En tanto que de forma individual
ninguno de esos valores presento alta correlacién como la que se obtiene de las
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regresiones con los valores-trabajo, como se puede ver en (2), (4) y (6) cuyo valor
més alto fue la electricidad con un R2 de 0.682.

En el caso de las regresiones efectuadas sobre las demds “bases alternativas
de valor” los resultados fueron desconcertantes, para la electricidad, petrdleo, y el

hierro y acero considerados de forma individual obtuvieron R (ajustados) de 68%,
64%, y 33% respectivamente en tanto que cuando efectuaron las regresiones
incluyendo al valor-trabajo al lado de cada una de estas bases alternativas, con la
finalidad de observar si estas contienen alguna informacién independiente o si
ellas ofrecen algin poder predictivo marginal sobre los precios en combinacion
con el valor, s6lo el petréleo pasé la prueba.

Consideramos que el anterior resultado puede contribuir a responder a los
criticos de la (TMV), que le han cuestionado a Marx ¢l haber otorgado una posicion
“privilegiada” en su teoria al trabajo, y no a otras mercancfas.

Hemos visto, a grandes rasgos, que hay diversos estudios empiricos sobre la
correspondencia precio-valor para diferentes paises. Estos muestran en sus
resultados que ademais de que ambas variables se encuentran altamente
correlacionadas también no presentan una notable lejania cuando fueron
“comparadas” directamente ademis de que las magnitudes de desviacién no
fluctiian en el tiempo, es decir se mantienen estables.

Una caracterfstica comiin para la mayoria de estos paises, en los cuales se
llevaron a cabo es el hecho de que presentan altos niveles de desarrollo en sus
economias. Estos resultados muestran que existe una fuerte evidencia empirica que
prueba la relacién entre valores-trabajo y distintos tipos de precios como son los de
produccion y de mercado. ’

Por tltimo, el experimento realizado por Cockshott y Cottrell nos provee
una solida demostracién empirica para desechar la posibilidad de considerar que
algunas bases de valor diferentes al tiempo de trabajo puedan estar lo
suficientemente correlacionados con los precios del mercado, lo cual le concede
una mayor validez a la teoria del valor-trabajo marxista, probando de ésta manera
que los resultados de las regresiones de los precios de mercado con los valores-
trabajo no son un mero artificio estadfstico sino una relacién de causalidad bien
definida por la teorfa marxista que es comprobada mediante la teoria de la
producci6n lineal.
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CAPITULO 1T

LA CORRESPONDENCIA ENTRE VALORES-TRABAJO, EN PRECIOS
DIRECTOS, Y PRECIOS DE MERCADO PARA MEXICO

3.1 Introduccién

En este capitulo analizaremos la correspondencia entre los valores-trabajo,
expresados como precios directos y los precios de mercado mediante un modelo
semejante al empleado por Shaihk, el cual describimos en la seccién 2.3.5, a través
del cual tratamos de aproximarnos a los valores-trabajo de nuestra economia en
tres afios distintos 1970, 80 y 90. Primero presentamos una breve discusién para
situar los origenes del modelo empleado, enseguida describimos el procedimiento
para calcular dichos valores y posteriormente analizamos el presunto vinculo
existente entre estos y los precios corrientes o de mercado. En esta iltima parte
destacamos un argumento que se ha esgrimido scbre la inconveniencia de las
medidas de covarianza para medir la relacién existente entre ambas variables
consideradas, teniendo en cuenta esto nosotros empleamos también el coeficiente
de determinacién que se obtiene de efectuar la regresiéon de los precios directos
contra los valores brutos de la produccién en la forma que especificamos de
acuerdo al método empleado por Anwar Shaihk. Ademas haremos hincapié en la
posibilidad de expresar los valores-trabajo en precios directos mediante la
utilizacién del valor del dinero concepto que ya definimos y tratamos anteriormente
en la seccién 2.2, esto con la finalidad de poder comparar directamente ambos
conjuntos de precios y calcular la magnitud de sus discrepancias, sobre la base de
un modelo de capital circulante.

Como hemos mencionado, gran parte de lo que desarrollaremos es lo que se
ha conocido como "El Problema de la Transformacién Inversa®; del cual
vislumbramos sus origenes en la primer seccién del capitulo anterior y que, como
expusimos, consiste bdsicamente en la conversion de precios en valores, esto es
trabajo directo e indirecto abscrbido por unidad de mercancia), en suma se trata de
estimar valores-trabajo como los calculados por Shaihk (1984) cuyos principales
resultados presentamos en la seccion 2.3.5 del capitulo anterior.
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Aquf compartimos la idea de que el concepto marxista del valor ofrece una
base objetiva y congruente para evaluar las ponderaciones econdmicas de los
distintos factores gue intervienen en la formacién de las mercancias 'y de sus
precios, centrindonos iinicamente en la relacién valores-trabajo {precios directos} y
los precios de mercado o corrientes.

3.2 El Modelo

El modelo del cual partimos tiene sus origenes en las formalizaciones hechas
por M. Morishima! el cual concebfa dos formas de formalizar y entender el valor
de acuerdo con Marx. La primera es la cantidad de tiempo de trabajo cristalizado
en una mercancfa, que son los medios de produccién y la cantidad de trabajo
directo. Por eiemplo si A1 es el valor del maiz en términos de tiempo de trabajo
socialmente y si ademas para su produccién se requieren ademas de maiz otros
insumos, como abono y trabajo, en proporciones determinadas, entonces para
producir maiz tenemos:

4 =anh +ayd + T (3.1)
donde a1y se define como el tiempo de trabajo incorporado en la produccién de
mafz, andz como el tiempo de trabajo incorporado en el insumo abono y Ti el
insumo de trabajo directo. La otra forma consiste en definir el valor en términos de
tiempo de trabajo socialmente necesario para producir una unidad neta de
producto, en nuestro ejemplo el maiz, es igual al tiempo necesario para generar la
produccién bruta de maiz y el abono que entran como insumos:

#=Ta +1q, (3.2)
donde Tiq son las horas de trabajo empleadas en el sector de maiz y Tzq: las horas
de trabajo empleado en la industria del fertilizante necesaria para producir a, el
valor de mafz en tiempo de trabajo socialmente necesario (4). Ambas
formalizaciones, nos dice posteriormente Morishima, son equivalentes.

En nuestros desarrollos adoptamos el primer enfoque que también es
considerado por Shaihk y del cual ya nos ocupamos en mostrar algunos de sus
resultados de aplicarlo para la economia Italiana en el apartado 2.3.5 del capitulo
anterior. De acuerdo con lo anterior el modelo para calcular los valores-trabajo

1 Morishima, Michio. La Teoria Econdmica de Marx. Madrid. Tecnos, 1977.
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para una economia en su conjunto, en su forma pura, se presenta de la siguiente
manera:

Asi({-A4)" (3.3)
en el cual se obtiene el vector de valores-trabajo, A={4;, A2, . . ., A}, cuando se
considera la inversa de Leontief en términos de cantidades fisicas y cuando cada
sector produce una sola mercancia, pero en la practica, por los diferentes niveles de
agregacion, los coeficientes técnicos, de la matriz insumo-producto, estdn dados en
términos del costo en dinero del i-ésimo insumo por unidad monetaria del j-¢sino
producto, es decir por:

X,
—_— {(3.4)
prf
por lo tanto siguiendo a Shaihk (1984) utilizaremos:
N=l{-AY (3.5)

donde:

P={h, Iz, /.., In} es el Vector de Requerimientos de Trabajo Directo por
Unidad de Producto, en afios hombre por unidad monetaria para la rama j-ésima:
I=(L;/ piX;), entonces cada componente tiene unidades de trabajador por unidad
de producto de la rama en unidades monetarias (1/$).

{I-A’)! es la inversa de Leontief, en ia cual A" es la Matriz de coeficientes
Técnicos en la que cada elemento viene dado como se explicé mas arriba
(piXii/ piX;) y que expresa la produccién total que es necesaria para obtener una
unida neta de cada produccién sectorial.

Dado que I'" premultiplica a (I-A")! el vector resultante A° tiene en sus
componentes {4i/p;X;) por tanto cada uno de estos tiene unidades (aH/$), los
cuales se interpretan como el valor del dinero al nivel de cada rama.

Para explicar porque los valores vienen dados de esta forma, recurramos a
la demostracién hecha por Shaihk? ya hemos especificado de que forma estin
dados los elementos de cada una de las matrices y de los vectores que componen la
especificacién de ambos modelos: tedrico y aplicado. Ahora si se asume como

2 Shaihk, Anwar. The Transformation from Marx to Sraffa. En Ricardo, Marx, and Sraffa. Mandel, E, and
Freeman, A. (Eds.) pp. 432-84. London Verso.
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valido el procedimiento del modelo teérico dado por (3.3), Ia cuestion estriba en
vislumbrar la relacién que existe entre Ay A’. La respuesta radica en suponer que
conocemos “una matriz diagonal <P;> cuyos elementos son los precios unitarios
pi.” De estd forma A" se puede escribir como:

A =PAP™ (3.5)
y el vector de requerimientos de trabajo directo por unidad de producto:
L=tp" (3.6)

donde I es un vector renglon, es decir de dimension 1 x 7. Sustituyendo estas
expresiones en (3.3) tenemos

x =iey i-pay] (3.7)
o de otra forma
x =ieykeyey -ra ey 68
que se puede factorizar
K =uey ke - axey” | 69
aplicando la conocida regla de la obtencién de la inversa del producto de tres
matrices (ABC)1=C-1B-2A1 del dlgebra lineal

A =HRY (P-4 (RY (3.10)
haciendo la simplificacién necesaria
w =l - gy (3.11)
y por lo tanto:.
A =AR) (3.12)

de lo cual se concluye que la relacion existente entre los elementos que componen
Ay A estan relacionados por

X =2,/p; (3.13)

De estd forma, los resultados de aplicar el algoritmo anterior, como se ha

demostrado en otra parte, nos proporcionan la variable que nos interesa divida por

un valor monetario, por el “precio agregado de la produccién sectorial” {p;), de

modo que para eliminarlas tenemos que multiplicar cada una de ellas por el Valor

Bruto de la Produccién de su respectiva rama, dado que este también esta dado en
términos monetarios, teniendo entonces:
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3
== px; (3.14)
P/

Ax; (3.15)
es decir, los valores-trabajo multiplicados por las cantidades de producto (en
unidades fisicas.

con to que queda como resultado:

Para expresar de otra manera lo que estamos haciendo al efectuar el
algoritmo anterior, podemos indicar la inversa de Leontief dada en unidades
fisicas, matematicamente, como una serie de matrices’, del siguiente modo:

-y =]+ A+ A+ +4"+. (3.16)
serie que converge si todos los valores propios de A tienen moédulo inferior a la
unidad y cuyo significado econémico es que dicha matriz A, es productiva, El
significado econémico del término a la derecha es el siguiente: I es la unidad de
produccién neta de cada producto, A? los insumos materiales directamente
necesarios para producir a los anteriores y asi sucesivamente, se trata entonces de
insumos indirectos, etc., de manera mas especifica A2 se puede particionar A, en
forma de vectores columna [ay, 4z . . ., 4a]; asi podemos escribir:

4 =[4a,,4a,,.... Aa,] (3.17)
en donde Ag; constituye el vector de los insumos directos necesarios para producir
aj; de modo que las columnas de A2 expresan los inputs necesarios para producir
A, por tanto, la inversa de Leontief expresa la produccién total necesaria para
obtener una unidad neta de cada producto.

Teniendo en cuenta la serie de matrices, el algoritmo esencial se puede
descomponer haciendo la sustitucién adecuada:

A=l A+ T A+ A (3.18)
se trata pues de una valorizacién a trabajo actual de los insumos directos e
indirectos requeridos para producir las mercancias, lo cual es consistente con la
concepci6n marxista de que el valor, al cual tratamos de aproximarnos, es el costo
social que la produccién en curso de las mercancfas trae consigo, es decir, su costo
vigente de produccion, y no el costo histérico de una mercancia.?

1 No desarrcllaremos aqui su demostracion.

4 Shaihk, Anwar. La Teoria econdmica de Marx y el "Problema de la Transformacidn”. Investigacion
Econémica. Facultad de Economia. UNAM. Pag. 237,
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Una vez que se obtuvo el vector A°, de aplicar el algoritmo anterior,
procedemos a calcular los precios directos, los cuales como ya hemos visto no son
otra cosa mas que esas magnitudes monetarias que son proporcionales a los valores-
trabajo por medioc de la constante de proporcionalidad que surge de relacionar los
agregados tanto de “valor” como de “precio”s:

2 px,

a=" (3.19)

s

il

a es la expresign dineraria del valor o valor promedio de la unidad monetaria cuyas
unidades como se aprecia son (§/aH), la cantidad de dinero que le corresponde a
cada afio-hombre, de modo que si invertimos estd expresion nos quedard el valor
del dinero como:

-:jt- (3.20)
la cual nos dice la cantidad de unidades de trabajo valor-trabajo que le
corresponde a la unidad monetaria. Entonces cada precio directo (dixi}) vendra
dado por el producto de la expresién dineraria del valor y el valor trabajo de cada

rama:

dyx, = e{Ax,) (3.21)
producto que s6lo expresa los valores-trabajo en unidades monetarias, de lo que se
desprende por construccion:

Xdx, = 2px, (3.22)
ecuacién que normaliza ambos sistemas, n6tese ademas la similitud de la igualdad
anterior con el postulado marxista suma de valores igual a suma de precios, y en la
cual ambas expresiones de la igualdad estdn expresadas en las mismas unidades
dimensionalmente por lo que esto es una forma de evitar la equiparacion hecha por
Marx al estudiar la forma equivalencial del valor. No obstante, en nuestros datos
encontramos, como cabria esperar, que para cada rama particular:

dx, = px, ' {(3.23)

$ Hemos preferido poner entre comillas la referencia a estos términos porque hablando con
propiedad o en estricto sentido el valor al cual hacemos referencia sélo es una aproximacién, en el
primer caso y en el segundo el Valor Bruto de la Produccién no estrictamente igual a Precio. Hecha
esti observacion, de aqui en adelante omitimos las comillas cuando nos referimos a las anteriores.
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lo que corrobora, de cierta forma, el enfoque marxista de las refransferencias de valor
entre las diversas ramas y esferas de una sociedad capitalista y de manera maés
especifica de plusvalor, que en todo caso es la parte del valor que los capitalistas
estdn dispuestos a ceder al llevar a cabo sus transacciones. Otra forma de
interpretar la desigualdad anterior es la siguiente: si una rama tiene un precio
directo mayor a su precio de mercado, dicha rama estara vendiendo por debajo de
su valor y por tanto cediendo, como ya lo mencionames, parte de la plusvalia que
ella misma gener6 y a la inversa si la rama tiene un precio directo menor que su
precio de mercado ella estard vendiendo por encima de su valor y por tanto
apropiandose plusvalfa generada en otra(s) rama(s). Lo anterior es una posibilidad
tanto tedrica, dentro del armazén gue se estd considerando, y real en nuestra
aplicacion del modelo a los datos de nuestra economfa. Sin embargo no estd por
demads tener en mente las limitaciones que tenemos por sélo considerar cuales son
en realidad las ramas que estan transfiriendo plusvalia.

3.3 Resultados de la Aplicacidén del Modelo para la Economia Mexicana

A continuacién, en la tabla 3.1, se muestran los resultados de la expresién
dineraria del valor para los afios en que lievamos a cabo nuestro ejercicio:
TABLA 3.1
EXPRESION DINERARIA DEL VALOR PARA 1970, 80 Y 90

Afo 1970 1980 1990

a 0.0¢ 0.24 0.03

Fuente: Elaboracion propin en base a los datos de Cuentas Nacionales.

Dichas expresiones, como recordaré el lector son el reciproco del valor del
dinero en los afios en cuestién y que ocupamos como escalares que premultiplican
a los valores-trabajo para expresarlos en su forma dineraria, es decir que nos
trasladan del plano de la esencin al de la apariencia, y que se apegan en estricto
sentido a la definicién de los precios directos, tal y como son definidos.

Para ver la relacién que tienen los valores-trabajo con los precios corrientes
presentamos ambos conjuntos de precios en diagramas de dispersién para los afios
1970, 80, y 90, en los cuales la variable dependiente es el In{pixfp?) vy la
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independiente es el In(dixy/d’), expresiones que representan los logaritmos
naturales de las variables a relacionar entre su respectiva media {(p") y (),
respectivamente. Tales diagramas se les usa comanmente con el objeto de
presentar ambos conjuntos de precios como una serie de pares ordenados de
ambas variables con la finalidad de reflejar la posible relacion que existe entre
ambas variables. Rescatando este fin, presentamos los resultados de relacionar
ambos conjuntos de precios para los tres afios en que fueron calculados:

Griéfica 3.1
DIAGRAMA DE DISPERSION DE 1970
4
24
=
s 0 -
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s
-2 1 . _.
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Grifica 3.2
DIAGRAMA DE DISPERSION DE 1980
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Gréfica 3.3
DIAGRAMA DE DISPERSION DE 1990
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En los diagramas anteriores se aprecia claramente la relacién lineal y
positiva que se postula en la teoria entre los logaritmos de ambas variables, de
(pixi/p") y de (dixy/d"), no esta por demas sefialar que p’ = d".

Ahora si tratamos de determinar la manera en que se ajustan nuestros datos
a una linea recta para observar que tan “fuerte” es la relacion que estamos
observando, podemos realizar una regresion lineal para ver la forma en la que se
ajustan nuestros datos a esa linea recta por el método de minimos cuadrados
ordinarios (MCO) y examinar de estd forma el “grado de correspondencia o de
determinacién” que pueden tener los valores-trabajo i, expresados como precios
directos, con relacién a los precios de mercado o corrientes pi, que como ya
mencionamos, vienen dados por el VBP de cada rama, podemos sugerir el
siguiente modelo de regresion:

Y=B8+RXu+u, (3.24)
donde la variable dependiente Y, es el logaritmo natural del Valor Bruto de la
Produccién de la rama i : In(pix{/p”) y X2 : es el logaritmo natural del Precio Directo
que le corresponde: In(dixi/d’), el cual funge como la variable explicativa,
expresada en unidades monetarias; y s : el logaritmo natural de las discrepancias,
que hacen las veces del error o término estocdstico, que bien puede justificarse por
dos razones: i)El efecto atribuido a las discrepancias asistematicas que como ya
mencionamos pueden ser los efectos de las fluctuaciones entre la oferta y la
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demanda durante un tiempo determinado, y ii)En Econometria generalmente se
justifica su presencia por la posible omisién o exclusion de variables relevantes en
la especificacién del modelo a ser estimado, que en nuestro caso es fa ausencia del
capital fijo en nuestro modelo para calcular los valores trabajo. Ademis
recordemos que estamos partiendo de la idea de que hay una relacién entre los
valores-trabajo y los precios de mercado en la cual estos son una proporcién de los
primeros, de tal modo que: '

p = Az, (3.25)
y que en forma lineal se puede expresar como:
Inp, =1In4, +Inz, (3.26)

de estd manera bien podemos tratar de ajustar el modelo de regresion doble
logaritmico, en el cual, como ya describimos, la variable explicativa son los valores-
trabajo (precios directos) y la explicada son los precios de mercado dados por
(VBP) de manera que tenemos una relacion consistente ya que en ambos lados de
la-igualdad tenemos las mismas unidades de medida ($) y no unidades monetarias
($) contra aiios-hombre (aH), en caso de haber empieado a los valores-trabajo
directamente, de acuerdo a nuestra notacién:

Inp', =8+ Ind', +u, (3.27)
en la formula anterior, la presencia de la constante de interseccion no esta
claramente delimitada te¢ricamente y ademaés de los subindices (if) ya que lo que
estamos relacionando son precios relativos, expresién en la cual, con fines de
simplificacién, hemos omitido las cantidades y en donde el apoéstrofe en ambas
variables denota que se han dividido entre su respectiva media. Los resultados de
la regresién muestral anterior, como son de esperarse, muestran un R? bastante
alto, que corrobora la hipétesis de que los precios de mercado son determinados en
ultima instancia por los valores-trabajo, lo anterior a pesar de tener un intercepto
con valor constante no significativo, lo cual no es relevante en este caso y ademas
de violar al parecer, dos de los supuestos del modelo clasico de regresién lineal: la
presencia de autocorrelacion y la de heterocednsticidad no obstante que se estan
utilizando datos que provienen de un andlisis transversal y no en e! tiempo.

& Cabe aclarar que en la literatura econométrica que revisamos no encontramos pruebas especificas
para la deteccién de estos problemas en las estimaciones de modelos de corte transversal por lo que
no podemos determinar en que medida se ven afectados nuestros resultados por la presencia de
estas anomalfas.
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Lo siguiente es destacar el hecho del porque las medidas de covarianza, que
cominmente se han empleado para medir la relacién entre ambas variables en
algunos estudios que se han hecho sobre el tema, no describen adecuadamente la
correspondencia entre las variables que estamos relacionando; la respuesta radica
en que cuando tratamos de vincular los precios directos (calculados) y los de
mercado, |a fuente de la cual se extrajo la informacion para efectuar los célculos, las
matrices de insumo--producto, contienen lo que es una desventaja para nuestro
ejercicio; los niveles de agregacion, esto es porque las cantidades que se producen
en cada rama, ademds de estar expresadas en precios corrientes, engloban toda una
serie de mercancias no homogéneas, por ejemplo: dixi y pixi, y por tanto contienen
de manera implicita las cantidades producidas en cada una de ellas (recordemos
que al formalizar las relaciones anteriores estds fueron omitidas), y que en
consecuencia nos conducen a una correlacion falsa o espuréa si se utiliza el
coeficiente de correlacién para estudiar ambas variables?, dado que no es posible
suprimirlas® del periodo para el cual se estd registrando dicha informacion, por lo
cual sefialamos que el analisis por esta vertiente es un tanto limitado.

En lugar de continuar utilizando este enfoque, creemos més conveniente
correr las regresiones antes especificadas y tomar como un mejor indicador el
grado de determinaciéon resultante, como cominmente se ha hecho. Esto se
justifica en tanto que sostenemos que el hecho de aplicar logaritmos naturales a
nuestros conjuntos de datos, es posible que lo que estemos haciendo es reducir la
influencia de tal correlacién falsa atribuida a las cantidades fisicas, ya que como se
recordaré est4 es una medida para disminuir la multicolinealidad en los modelos de
regresién que presentan un aito grado de esta tltima, aunque no es precisamente
nuestro caso. Lo anterior se refuerza debido a que el considerar precios relativos
estamos eliminando, aunque sea de manera parcial, el efecto también atribuible a
las cantidades.

Dado que como hemos visto también nuestros conjuntos de precios directos
y de mercados discrepan, también empleamos las medidas de desviacién utilizadas
por Ochoa para cuantificar su lejania o cercania, de manera global, que pueden
tener nuestros conjuntos de precios en consideracion.

7 Véase la critica que hace explicita Petrovic (1987, pag. 207) a los trabajos que han utilizado tal
coefictente para medir la relacién entre ambas variables.

8 Pero si es posible atenuar el efecto atribuido a ellas, como argumentamos posteriormente.
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Para tal efecto, retomamos los estadisticos que se describieron en (2.10),
(2.11) y (2.12), con la tinica variante que ahi omitimos las cantidades respectivas x;
y que volvemos a sefialar en que consisten:

d.x;

i

u —-d.x,
MAD(P,D) = 1 lp_,x_,x,_| .(100) (3.28)
n

i=l

donde MAD como las demas medidas de desviacién que emplearemos son
medidas globales, a pesar de que la comparacién es directa (precio de mercado a
precio directo) , y por tanto nos indican en términos generales las magnitudes de
las discrepancias entre los precios directos y los precios de mercado.

La desviacién media absoluta ponderada:

x-d
MADW(P.D) = 3 P |

il far]

1 -2 | c100) (3.29)
2P,

inl

y la distancia del vector normalizado:

14}
[Z{;‘- - df:].i] .(100) (3.30)
(dx)

Los estadisticos anteriores nos dieron los siguientes resultados:
TABLA 3.2
RESULTADOS DE LOS ESTADISTICOS EMPLEADOQOS PARA LAS
DESVIACIONES PRECIO-VALOR PARA LA ECONOMIA MEXICANA

NVD(P.D) =

{(VARIOS ANOS)
Estadistico 1970 1980 1990 Media
MAD % 75.88 81.97 83.02 " 80.29
MADW % 77.84 80.70 82.24 79.59
NVD % 66.31 67.67 62.78 65.59

Fuente: Elaboracién propia en base a los precios direclos calculados y los VBP de varios

arics.?

9 Cabe sefalar que la informaci6n de la Matriz de Relaciones Intersectoriales utilizada para calcular
las desviaciones para 1990 no es oficial, ya que esta fue obtenida de Actualizacion de ln Matriz de
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Aun con los inconvenientes que presentamos, a continuacién mostramos el
resultado de los coeficientes de correlacién obtenido de aplicar nuestros datos:
TABLA 3.2
COEFICIENTE DE CORRELACION DE LOS PRECIOS DIRECTOS
Y DE MERCADO PARA MEXICO

(VARIOS ANOS)
Afio 1970 1980 1990
r 0.91 0.88 0.90

Fuente: Elaboracidn propia en base a los precios directos calculndos y los VBP de varios
Angs.

Ademi4s indicamos a grandes rasgos los resultados de las regresiones:

1970: In p'ax=0.9467+ 0.7304 I d'ix;
(0.627) (0.0398)

R2=8278 %y R?=82.53 %

1980: In p'x;=0.8640+ 0.7620 In d'x;
{0.708) (0.0441)

R2=7949% y R*=79.20 %
1990: In p'xi=0.1344+ 0.7623 In d'ix;
(0.627) (0.0440)

R2=81.07% y R* =80.80 %

Los anteriores resultados, los podemos comparar con los obtenidos por Shaihk,
porque se trata del caso particular en donde la tasa de ganancia es igual a cero o
donde los precios de produccion relativos son iguales a los valores relativos. A
pesar de las limitaciones que tenemos podemos ver que los coeficientes de
determinacién, R? alcanzan un valor suficientemente alto, como ya fue
mencionado, recordemos que estos nos explican la magnitud en que la variacion en

Insumo-Producto 1990 y 1993 en Stata Matrix. Consultoria Internaciona} Especializada SA de CV
(CIIESA). México.

*
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la variable dependiente, en este caso él (In p'ix), es explicada mediante la variacién
en la variable independiente'®, por él (In d'x;). Ademéas hay una gran similitud en
los resultados obtenidos para los tres afos en consideracién, para detalles
adicionales de los estadisticos omitidos véase el anexo estadistico. También
Petrovic en sus estimaciones efectu6 las siguientes regresiones para los valores y
precios-valor, como son denominados por él, encontrando resultados muy
semejantes a los obtenidos por Shaihk y los que obtuvimos nosotros:
1976: In p'iaxi=0.1344+ 0.7623 In vix:
(57.626)
R2=98.66%

1978: Int p'iaxi=-0.0399+ 0.9629 In vix;
(65.597)
R? = 98.96%

Estos resultados son una prueba adicional que confirma la influencia de los valores
en los precios reales. Hay que resaltar que el grado de determinacién obtenido por
Petrovic, resultd menor (93% y 94% aproximadamente para los afios 1976 y 1978
respectivamente) cuando corrié la regresion de los precios con la tasa de ganancia
maxima contra los precios-valor, y dado que de acuerdo con ¢é! entre estos no existe
relacién alguna, lo lleva a desconfiar del procedimiento!!.

Volviendo a nuestros resultados, recordemos que la MAD% nos da una idea
de la lejania o cercania que tiene cada par de precios en promedio en un momento
dado, aiin cuando el anilisis intertemporal no es nuestro objetivo podemos sefialar
Gue esté es creciente a lo largo del tiempo en contraste con la NVD%, en cuanto a la
interpretacion de est4 dltima es la norma del vector distancia o norma del vector
que mide la longitud de los dos conjuntos de precios como una proporcién de la
longitud de uno de los anteriores, en especifico del los precios directos, por esta
razén so6lo nos "limitaremos” en este capitulo a compararlas con otros resultados
que se han obtenido en estudios para otros paises, en el siguiente trataremos de
examinar tanto la congruencia asf como la posible relacion de estos resultados con
los que se obtienen de emplear otro método, por lo cual necesitamos explicar en
que consiste este tiltimo.

10 Vease: Gujarati, Damodar N. Econonctria. McGraw-Hill. México 1992. Pig. 68 y ss.
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Para comparar la estructura y la forma en que se distribuyen los valores del
dinero calculados y los valores brutos de la produccion, considerados como
precios, de las 72 ramas, elaboramos tres histogramas tanto de [os valores del
dinero como de los valores brutos de ]a produccion (ver anexo estadistico), y en los
cuales podemos observar que tienen distribuciones muy semejantes lo que nos
ayuda a confirmar la idea de que en el fondo los precios estan regidos por los
valores. Como se aprecia presentan una distribucién muy "cargada" hacia la
izquierda y ademads son bimodales.

El conjunto de datos que se presentan en la tabla 3.2 nos sugiere que para el
caso de la economia mexicana existe una mayor desviacién entre ambos conjuntos
de precios, directos y de mercado. Vemos que los resultados para nuestra
economfa son mayores las discrepancias entre ambos precios, 1o cual por hipdtesis
se podia esperar, ya que mientras la desviacion absoluta media es de alrededor de
12% para la economia Estadounidense para la nuestra es de airededor de 80%. Lo
anterior no es estrictamente comparable debido a las diferencias que existen entre
los modelos estimados, por ejemplo el de Ochoa contiene el capital fijo que se
desgast6 u ocupo para llevar a cabo la produccién para los afios en cuestién y
como hemos hecho notar nosotros no incorporamos este factor.

3.4 Limitaciones de la Aplicacion del Modelo

Por lo que respecta a los argumentos que expliquen el hecho de que los
resultados que obtuvimos acerca de las desviaciones precio-valor de nuestra
economia hayan sido mayores en comparacion con los que se han obtenido para
otros pafses estos son de dos tipos bésicamente, aunque no podamnos delimitar cual
es su incidencia de forma individual sobre nuestros resultados, 1}Los sesgos
previsibles atribuibles a la especificacién y estimacién del modelo para nuestra
economfa; y 2)Los que son inherentes a la estructura y niveles de desarrollo de
nuestra economia.

Dentro del primer tipo de argumentos se encuentra el hecho de gue
nosotros estamos realizando una aproximaciéon a los valores-trabajo, ya que lo
ideal serfa que el vector de requerimientos de trabajo directo por unidad de
producto fuera calculado con horas de trabajo de cada rama y no con el nimero de

1 Petrovic. Op. Cit. Pag, 208.
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trabajadores en ella, dado que no se cuenta con las estadisticas oficiales de horas de
trabajo nos vimos en la necesidad de tener que calcularlo en base al nimero de
trabajadores, de otra forma una estimacién indirecta que se pudo haber realizado
para obtener el nimero de horas laboradas al afio por cada rama tenia que
depender necesariamente del anterior. En cuanto a la especificacion, nosotros no
aplicamos ninguna distincion entre las diversas actividades que son registradas en
la en la matriz de insumo-producto, por lo cual hicimos el supuesto de que todas
pertenecen a la esfera de la produccion, lo cual no es cierto ya que algunas ramas
como la del comercio es considerada como improductiva dentro de la teorfa
marxista, otra rama que probablemente debe ser excluida es la del petréleo por el
alto componente de renta que contiene. Se debe notar también que pasamos por
alto alguna posible reduccion de trabajo complejo o calificado a trabajo simple u
homogéneo que se pudo haber obtenido utilizando los coeficientes salariales que
pudieran haber servido como un factor que nos redujera los distintos trabajos
Ilevados a cabo en cada una de las ramas, de distinta intensidad y cualificacién, a
trabajo simple u homogéneo dado que consideramos que esté método, por lo
menos en el caso de México no es un buen indicador para la reduccién del trabajo.
Aunque no demostraremos esto ultimo, quiz4 basta revisar las estadisticas de
Cuentas Nacionales en donde podemos encontrar datos sobre Remuneraciones de
Asalariados y Poblacién Ocupada para observar que no hay una suficiente
congruencia para afirmar que los trabajadores de ramas que se suponen requieren
de una mayor cualificacién no estin obteniendo, comparativamente, mejores
ingresos que los que laboran en ramas donde no lo son. Otro problema que se
encuentra presente el de no haber incluido de manera total la depreciacién debido
a que cOMO ya mencionamos no existe tampoco esta informacién en las cuentas de
Ingreso y Producto Nacional de nuestro Pafs. Estos criterios se deben tener
presentes para explicar las deficiencias en nuestro modelo y hacer hincapié en la
necesidad de aplicarles estos o algiin tipo de refinacion a nuestros datos.

En cuanto al segundo tipo de argurmnentos podemos por hipétesis atribuir a
gue nuestra economia no ha alcanzado niveles de desarrollo semejantes a los de
economias como lo de Estados Unidos, de Yugoslavia, de Italia o la del Reino
Unido, lo cual parece indicar que la nuestra no esta funcionando de manera
“eficiente” lo cual se ve reflejado en que las desviaciones precio-valor sean
mayores en la nuestra, el discutir lo anterior escapa a los objetivos de nuestro
trabajo ya que no es posible llevarlo a cabo con el instrumental que estamos
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utilizando. Otro causa posible se puede atribuir a factores coyunturales tales como
la recurrencia ciclica a la crisis que se ha presentado en nuestro pais que abarca el
periodo considerado en nuestro estudio.

Una de las razones en las que nos apoyamos para no describir con cierto
detalle que ramas se encuentran vendiendo por debajo o por encima de su valor se
encuentra en la siguiente cita: “La frase vender por encima de su valor tiene dos
sentidos, cuando se refiere a un acto de compraventa particular, nos describe quien
transfiri6 valor a quien. Pero cuando decimos que los productos de una
determinada rama o sector, se venden por encima de su valor o por debajo, sin
especificar con respecto a cual mercancia, nos estamos refiriendo necesnriamente al
capital social.”12

Lo que implica lo anterior es que si pretendiéramos hacer una anélisis mas
especificos para sefialar cual rama le esta transfiriendo valor a otra o viceversa,
tendriamos que volver a considerar las relaciones intersectoriales de las distintas
ramas que se proveen en los cuadros que utilizamos para extraer los coeficientes
técnicos ya que ahi se detalla con suficiente detalle el monto de cada una de las
transacciones que efectia cada una de las ramas, pero como hemos visto estas
estan especificadas en unidades monetarias y no tenemos claro ain como llevarlo a
cabo.

Por otra parte, argurnentar que existe la posibilidad de que a pesar de que
algunas ramas vendan por encima o por debajo de su valor visto a nivel de rama,
dx; #pixi , no implica necesariamente que estd obteniende (o cediendo) todo ese
valor por el cual difiera al que esta vendiendo, ya que como se puede ver en las
relaciones intersectoriales, dicha rama puede autocomprarse una buena parte de su
produccién que funge como insumo dentro de su proceso productivo, como es el
caso de algunas ramas de la agricultura y las que producen medios de produccién.
De est4 forma, si no se especifica con respecto a que mercancia(s) se esta llevando a
cabo el intercambio no se puede hacer tajante la afirmacion de la transferencia de
valor de alguna rama o sector.

En la realidad, este proceso es complejo no s6lo por el problema de la

agregacion, que ya esta implicito en los cuadros de insumo producto, sino también

12 Valle Baeza, Alejandro. Valor y Precios de Produccion. P4g. 188.
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por el gran niimero de ramas que componen las actividades de la produccién en
una econarnia (en nuestro caso 72}.

A pesar de que la anterior consideracion, hecha por Valle, se circunscribe al
caso particular de que los precios de las mercancias se venden a sus valores o en el
que se contempla una situacion en la que se intercambian equivalentes, nosotros
podemos extenderla, y que de hecho estamos asumiendo en el calculo de los
valores (precios directos) a la situacién concreta que estamos analizando sin
perdida de generalidad como lo ha sugerido Foley.??

3.5 Comparacion con otros estudios para nuestra economia

Uno de los trabajos realizados para nuestra economia, el de Davila, Estrada,
et al.¥ empleando un modelo semejante denominan a sus resultados "Coeficientes
valor-precio parciales® en tanto que se estd tomando en cuenta para su calculo la
parte de el capital circulante y no la del capital fijo que proveerian, si las hubiera,
las matrices correspondientes a las transacciones de capital o de consumos de
cabital fijo por tipo de bien y por rama de destino. Para subsanar tal deficiencia
ellos emplean un procedimiento iterativo para llevar a cabo una aproximacién a
los "Coeficientes totales valor-precio" el cual aplican a un vector de depreciacion,
que es la tnica informacién con la que se cuenta al respecto, por errores
tipogréaficos y a que no es muy clara la exposicién del método preferimos no
considerarlo y/o expresar algo sobre su validez o pertinencia. Desde luego, seria
interesante obtener todo esa parte de valor omitida en el modelo de acuerdo a este
método o algun otro pero esto probablemente serd asunto del cual nos
encargaremos en otro trabajo.

Por otra parte un estudio efectuado por Castaingts difiere al utilizade aqui
en cuanto a concepcion y metodologia. £l en lugar de tratar de estimar las
cantidades de trabajo directo e indirecto que contienen las mercancias trata de

2 Foley, Duncan K. The Value of Money, the Value of Labor-Power, and The Marxinn Transformation
Problem. Review of Radical Political Economics.

1 Dyavila, Estrada, et al. “Estructura de Valor y Crisis de Ia Economia Mexicana”. Economia Teoria y
Practica, nim. 9, 1986.
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obtener “la cantidad de salarios directos e indirectos necesarios para producir un
peso en cada rama de la produccion”?? lo cual lo hace basdndose en:

A=(-4'8 (3.31)
donde A: es la matriz conocida, y § es el vector de salarios pagados en cada rama
de la produccién por peso producido y As es por consiguiente un vector de
“salarios directos e indirectos necesarios para producir un peso en cada rama de la
produccién”, antes de emitir una opinién a este enfoque veamos también como
calcula los precios de produccion:

P=(1+m)A'P (3.32)
con el fin de obtener A™$, introduce en la matriz de coeficientes técnicos
convencionales el vector de salarios tanto como en colurmnna como en renglén, lo
cual justifica de la siguiente manera “en columna como los pagos que obtienen los
trabajadores de cada rama y en renglon por los gastos de que estos realizan en
cada una de las ramas”. La anterior especificacion presenta algunos inconvenientes
que son reconocidos por él mismo, como son 1)el considerar la reproduccion de la
fuerza de trabajo como una rama en la matriz de insumo-producto y 2)Si los
salarios constituyen una rama, ellos obtienen una tasa media de ganancia, “lo cual
no tiene sentido”. Sin embargo é! encuentra justificacién para especificar los
calculos anteriores al argumentar que la relacion salarial se estd tomando como
numerario, que establece la unidad de todo el sistema. A pesar de los anteriores
inconvenientes Castaingts desarrolla sus calculos teneniendolos presentes.

Para Castaingts la relacion entre los valores y los precios de produccion esta
dada por:
AP =(l+myA' AP {(3.33)
En donde la novedad radica en P* que se interpreta como la “matriz de coeficientes
de transformacion de valores en precios de produccion, y As es una matriz de
diagonal compuesta por los coeficientes de transformacion”.

15 Castaingts Teillery, Juan. Dincro, valor y precios. Un andlisis estructural cuantitativo sobre México.
UAM-Xochimilco. 1984. [bidem. Pdg. 165.

16 La cual es teoria es definida como una matriz socioteenica, a diferencia de la de transacciones
intersectoriales, ya que la primera incluye coeficientes de produccién, un vector de trabajo vivo y
uno de la canasta de bienes salario, de tal forma que: A"=A+Ld donde d es el vector de la canasta de
bienes salario. Esto se desprende, nos dice Castaingts, de la terminologia de Abraham-Frois, y
Berrebi y Morishima que cita Castaingts. Ibidem. Pag. 115.
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Otro de los aspectos que diferencian nuestro trabajo con el que efectio
Castaingts es que él si analiza las transferencias de valor de las relaciones
intersectoriales, aunque no especifica como lo hizo. Ademas de los inconvenientes
que hemos expuesto, como son el tratar de estimar el valor a partir de un vector de
salarios y no de un vector de requerimientos de trabajo directo por unidad de
producto como o hemos hecho nosotros, su trabajo estd hecho a un nivel de
agregacién muy alto, a nivel de 9 ramas, lo cual efectud con el fin de obtener
compatibilidad entre sus datos a diferencia del que presentamos, ya que
consideramos también que para nuestro anilisis entre un mayor nivel de
agregacion manejemos es mejor para el fin que propusimos: el obtener una idea de
la magnitud entre los valores-trabajo (precios directos) y los precios de mercado.

El ejercicio que hemos presentado en este capitulo representa un primer
acercamiento o aproximacién a lo que son los valores-trabajo reales de una
economia ya que nos falta incluir el componente de capital fijo consumido de los
consumos intersectoriales en los diferentes procesos productivos y que como tal
también forma parte de lo que se considera en la categorfa valor, su inclusion
revelaria posiblemente resultados distintos a los que se obtuvieron, ya que sélo
estamos considerando una parte de lo que es la depreciacién que se encuentra
presente, de manera implicita, en los valores brutos de la produccion y estos son
considerados en el como precios y que también se utilizan para calcular los precios
directos en el vector de requerimientos de trabajo directo por unidad de producto,
la cual es contabilizada en ellos de otra forma estariamos considerando valore
netos de la produccidn.

Como hemos mencionado, seria interesante obtener todo esa parte de valor
omitida que le es transferida al producto y elaborar de ser posible una matriz de
depreciacion, ya que con esa informaci6n se podrian calcular los precios de
producciéon marxistas y estudiar también la correspondencia existe entre estos con
los otros dos conjuntos de precios, ya que recordemos que son los precios que
median, de manera tedrica, entre los valores y los precios de mercado, Ochoa los
calcula en un modelo mas completo y los resultados que obtiene no muestran
mucha "lejania" entre estos y los otros precios, es probable que esto se deba en gran
medida a los niveles de desarrollo alcanzados por la Economia Estadounidense
que seria un buen punto de referencia de un capitalismo avanzado o desarrollado,
y que nos hace pensar que el nuestro no funciona de manera eficiente ya que los
precios de algunas mercancias pueden no estar reflejando la cantidad de tiempo de
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trabajo contenida en ellas y por tanto asignando de manera deficiente los recursos,
en particular el trabajo, en los diferentes procesos productivos que engloban ia
totalidad de las ramas.

Por otra parte, ya mencionamos que nuestro método contiene algunas
deficiencias en cuanto a que se esta considerando a las 72 ramas que conforman
nuestra economia como si todas pertenecieran a la esfera productiva, lo cual no es
cierto ya que algunas pertenecen a los servicios o al comercio y dentro de estas
actividades una proporcién muy mifnima se dedica a la produccién de algin valor
de uso pero tienen trabajadores asalariados por lo que la eleccion de las que
deberian de ser excluidas debe estar acuerdo a estos u otros criterios. Esta es una
vertiente enriquecedora tanto teérica como empiricamente, por lo cual se puede
especular tentativamente que la exclusién de tales ramas ademas de aproximarse
mas estrictamente al concepto de valor deberfa de reducir la magnitud de distancia
que media entre los valores y los precios.
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CAPITULO IV
EL METODO INDIRECTO PARA MEDIR LA CORRESPONDENCIA
PRECIO-VALOR

4.1 Introduccitn

En este capitulo vamos a revisar otro método para medir indirectamente la
correspondencia entre valores-trabajo y precios que fue propuesto por Valle!, €l
cual se aplica al caso de un modelo de capital circulante. Este titimo lo empleamos
también para llevar a cabo nuestras estimaciones de acuerdo a lo que
denominamos el “método tradicional” en tanto que compara directamente ambas
magnitudes y que emplea, como hemos visto distintas matrices como la de
Coeficientes Técnicos, de Depreciacion, etc.

4.2 El Método Indirecto

El método consiste, basicamente, en probar que la participacion de cada
industria? en el empleo total es muy préxima a su participacién en el valor
agregado total respectivo reflejando de esta manera el hecho de que los precios
deban ser proporcionales a los valores, de tal forma que si bi y Ii representan el
valor agregado y el trabajo directamente realizado en la rama i-€sima,
respectivamente y si B y L son los vectores columna de ambas variables que
contienen el total de las ramas agregados, se debe cumplir:

b |

o= 4.1
o (4.1)

1 Valle Baeza Alejandro. The Corvespondence betwen Values and Prices: A New Approach. Review of
Radical Political Economics. Vol. 26(2) 57-66 (1994).

? No nos referimos a este término en el sentido estricto que se le da en la teoria convencional, sino
més bien a diferentes niveles de agregacién que pueden ser considerados como son: sectores,
actividades, ramas, etc. Ya que cabe sefialar el concepto en si mismo tiene algunas problemas para
agrupar a las “mismas” industrias que producen un sélo bien.
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para cada una de las ramas (i=1,2,...,n), donde u es un vector renglén unitario que
premultiplica a los vectores columna anteriores para reunir el agregado®.

Ademis se concibe que tales proporciones si no son iguales por lo menos
deben ser muy semejantes, lo que implica que una se puede escribir como una
proporcién de otra ya que de acuerdo a la teorfa, podemos partir de la
generalizaciéon de que los precios reales (P), o los que percibimos a simple vista,
son una proporcién de los valores trabajo (M):

P=iM {4.2)
Para examinar la correspondencia entre valores y precios, de acuerdo con

este método, continuaremos manejando el nivel de desagregacion que utilizamos
anteriormente, que es al nivel de ramas, para examinar la magnitud de las
desviaciones de nuestra economia.

Dado que ya contamos con resultados, que obtuvimos al comparar de forma
directa los precios directos que calculamos con los valores brutos de la produccion,
los cuales asumimos como precios, estos nos permitirdn compararlos con {os que
obtengamos de aplicar este nuevo enfoque para tratar de reafirmar la constancia,
en cuanto a tendencia, de la magnitud de la desviacién. Dichas medidas, como
hemos expuesto en €l capitulo anterior, nos sugirieron que las desviaciones precio-
valor se han mantenido constantes para el caso de nuestra economia en el lapso
considerado (1970-1990)*.

Ademds, una de las principales ventajas que tiene el uso del método
indirecto, a diferencia de las limitaciones que tiene el “método tradicional”
impuestas por la periodicidad de la publicacidon de la matriz de insumo producto,
es el hecho de que se puede contar con informacién en intervalos de tiempo cortos,
como son anuales e incluso trimestrales. De estd forma, con su aplicacion,
esperamos llenar ese hueco con el que no contamos con informacién disponible.

Lo anterior nos permite establecer como una hipotesis tentativa que los
resultados que obtengamos al aplicarlo sean muy semejantes, no en cuanto a su
magnitud debido a que ambos métodos difieren substancialmente, pero si en

3 Cabe sefialar que u adquiere otra connotacién aquf a diferencia del contexto que tiene en {a
seccién 2.3.1.

1 Esto lo afirmamos de forma general debido a2 que estamos tomando en cuenta Gnicamente los tres
afios que utilizamos para llevar a cabo nuestros céleulos.
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cuanto a que deben revelar tendencias muy semejantes y/o niveles que sean
constantes,

Como se puede apreciar el método indirecto utiliza dos variables que son
“directamente” observables y cuantificables: empleo y valor agregado. Las
principales relaciones que a él subyacen se pueden presentar de la siguiente forma:
si L* se define como el vector de las participaciones de cada industria en el empleo
total y si Y* es el vector de las participaciones del valor agregado de cada industria
(en términos monetarios por unidad fisica de producto bruto) en el valor agregado
total, de igual forma, si P* es el vector de las participaciones de cada industria en la
produccién bruta total {en precios corrientes) y si M* es el vector de las
participaciones de la produccién, en términos de valor, de cada industria en la
producci6n bruta total, entonces es posible demostrar que el vector de empleo L*
es igual, o se aproxima, a el vector de valor agregado Y, entonces el vector de
precios P* sera igual al vector de valores trabajo M*, formalmente:

Si ¥ =L +E.y Entonces E=CE’ ~pu; (4.3)
De acuerdo con esté relacion se sostiene que la proximidad entre precios y valores
se encuentra estrechamente vinculada al vector E” que es el que se puede observar,
y ademas que E depende en teoria de otras variables como de la inversa de
Leontiefs (I-A)?, del vector de valores M, y de los agregados de las variables en su
conjunto: yr, Ir, pr, y mr . En suma, se mantiene la hip6tesis de que E* es un
“buen” indicador del comportamiento de E.

Para comprobar lo anterior, Valle compara las desviaciones entre dos paises
y toma como principal criterio el hecho de que si E;", que es el vector de las lejanias
del pais 1, es por mucho mas grande que Ez °, el vector de las lejanias del pais 2, se
afirma que las desviaciones precio-valor del primero son més grandes que las del
segundo. Debido a que no es posible contar con (I-A)?, la matriz diagonal de las
cantidades fisicas de produccion por rama <X>, M, etc. para visualizar la direccion
accidentada de E, Valle utiliza E" para estudiar la conducta de las desviaciones en
el tiempo, las cuales se consideran en el fondo dominadas por E.

Dentro de las limitantes que tiene este método se encuentran las de
reconocer que no es posible reemplazar la comparacion directa entre precios y
valores, ademas de la principal: “no se puede sostener que cambios en el tiermpo de

5 Cuando esta se encuentra especificada en cantidades fisicas.
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las medidas de desviacion sean causados exclusivamente por cambios en la
correspondencia entre valores y precios”.

En términos empiricos Valle aplica su método a datos de diferentes paises y
posteriormente a la economia mexicana y a la de Estados Unidos al nivel de tres
sectores: Agricultura, Industria y Servicios, los cuales tomé sin hacer ninguna
distincién entre trabajo complejo y simple ni tampoco entre trabajo productivo e
improductivo. El también aplica la desviacion media absoluta, como un porcentaje
ponderado por valor agregado, las cuales fueron descritas anteriormente, pero con
la siguiente notacion:

z=ZB§ib' (44)
Donde y;" es la participacién porcentual del valor agregado en el valor agregado
total y /," es participacion porcentual del empleo de la rama i-¢sima en el empleo

total, y como un porcentaje ponderado por trabajo:

N=Yly-t] (4.5)
Las cuales son otra forma de encontrar la desviacion absoluta media ponderada
por las participaciones de valor agregado y de trabajo, respectivamente. Valle
encontré los siguientes resultados para las participaciones porcentuales de las
industrias que pertenecen a la industria manufacturera Mexicana y de Estados
Unidos con respecto del valor agregado total de la misma, los cuales se muestran
enla tabla4.1:

TABLA 4.1
PROXIMIDAD ENTRE PARTICIPACIONES DEL TRABAJO Y
PARTICPACIONES DEL VALOR AGREGADO DE LA INDUSTRIA
MANUFACTURERA MEXICANA Y DE ESTADOS UNIDOS

1983
Manufactura N zZ
Mexicana 343 293
Estadounidense 346 214

Tomado de Valle. Ibidem. de la tabla 2.
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Los resultados indican que las magnitudes tanto de N como de Z son muy
semejantes, lo que puede mostrar que “la heterogeneidad de las composiciones
organicas del sector manufacturero de los Estados Unidos es similar a'la que se
encuentra en las composiciones orgénicas de capital de la manufactura Mexicana.”®

Y los resultados de aplicar el método a un nivel de tres sectores para
distintos paises clasificados como de ingreso medio y bajo, incluyendo a México, se
muestran en la tabla 4.2

TABLA 4.2
PROXIMIDAD ENTRE PARTICIPACIONES DEL TRABAJO Y PARTICPACIONES
DEL VALOR AGREGADO EN DIFERENTES PAISES PARA TRES SECTORES DE

AGREGACION
1978 Grupo de Paises Desviacion Media Absoluta Porcentual Ponderada por

Valor Agregado Z Trabajo N
México 48.81 56.0
USA 4.47 4.0
Industrializados 7.52 8.0
Ingreso Medio 54.70 58.0
Bajo Ingreso 93.25 68.0

Tomado de Valle. Ibidem. de Ia tabla 1.

Los paises que tienen menores ingresos, de Ingreso Medio y Bajo,
presentaron mayores valores de N y Z, principalmente los que pertenecen a estos
altimos, por Io que Valle comprueba, a través del método indirecto que los paises
caracterizados por niveles mas bajos de desarrollo tienen mayores niveles de
desviacion entre precios y valores.

Otro resultado que presenta Valle es el de la evolucion en el tiempo de N y
Z, los cuales se ilustran en las Figuras 4.1 y 4.2, en esta dltima sé grafica Z
excluyendo las industrias del petréleo y carbén, en ellos se puede apreciar que
ambos indicadores, son bastante estables en el periodo comprendido que va de
1948 a 1985.

é Valle. Op. Cit. Pag. 61,
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Figura 4.1
Ny Z de Estados Unidos de América
1948-85*

Figura 4.2
Z de Estados Unidos de América 1948-85
Excluyendo Industrias del Petréleo y Carbén*

[ETIE S

“ 1

*Tomados de Valle. Op. Cit. pag. 63.



Esta estabilidad presentada en las figuras 41 y 4.2 de laos indicadores de
desviacién de la industria manufacturera es acorde con la que obtuvo Ochoa,
sefiala Valle ademas de argumentar algunas posibles explicaciones de las
fluctuaciones que se observan en estos indicadores a lo largo del tiempo.

A nuestro juicio es importante destacar la uniformidad y/o constancia de
las desviaciones que obtienen tanto Valle como Ochoa de aplicar distintos
métodos.

Teniendo presente lo anterior mostremos nuestros resultados de aplicar el
método a datos de la economia mexicana a un nivel de 72 ramas, que hemos
optado por graficar de manera independiente. En el caso de N:

Gréafica 4.3

N de las T2Ramas de la Economia Mexicana
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La gréafica 4.3 muestra la evolucién de N para las 72 ramas de la economia
mexicana en la cual se aprecia cierta constancia a través del tiempo, una
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interpretaci6n similar se puede ofrecer para el caso de Z, mostrada en la grafica 4.4,
con la salvedad de que en el periodo comprendido entre 1982 y 1988 presenta
fuertes sobresaltos, pero que al parecer vuelve a recuperar los niveles anteriores
después de este iltimo afio, cabe enfatizar que en este periodo la economia
Mexicana experimenta dos fuertes crisis, por lo que ademés de los factores
sefialados anteriormente, la fluctuacién de este indicador debe tener,
tentativamente, alguna explicacién coyuntural.

Ademas hemos elegido mostrar el valor al cual asciende N y Z en los tres
afios para los cuales también se tienen resultados de acuerdo al método tradicional,
los cuales se presentan en la tabla 4.3

TABLA 4.3
N'Y Z DE LAS 72 RAMAS DE LA ECONOMIA MEXICANA

Afio N Z

1970 0.7171 1.6933
1980 0.7437 1.4682
1990 0.7908 1.4408

Fuente: Elaboracién propia con datos del SCNM, Varios Afios.

Los valores de N'y Z presentan cierta “convergencia” por un lado N tiende a
crecer mientras que Z tiende a disminuir, esto sé ve de forma mas clara en la
grafica 4.5, la cual sé muestra a continuacién:

Gréfica 4.5
Ny Z DE LAS 72 RAMAS DE LA ECONOM{A MEXICANA (1970,80 Y 90)
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4.3 La Curva de Lorenz y el Coeficiente de Gini

Otra forma en la que pueden ser analizadas las desviaciones es mediante el
uso del Coeficiente de Gini y de la Curva de Lorenz los cuales se emplean
comunmente como medidas de desigualdad social pero que también pueden ser
empleadas para analizar que tanto los valores difieren de los precios.

Para ver la forma en que pueden ser empleada est4 herramienta empecemos
por examinar en que consiste el Coeficiente de Gini. Este coeficiente se puede
interpretar como una medida que retne en un sélo valor las comparaciones entre
los valores de la variable que corresponden a un determinado universo de pares de
observaciones el cual est4 estrechamente ligada a la Curva de Lorenz la cual es una
forma de expresar de manera grafica la magnitud de la desigualdad. Dicho
coeficiente tiene la bondad de establecer la distribucion teérica que deberia tener la
variable si se repartiera por igual entre todas las unidades, lo que en la literatura
de la medicién de la desigualdad se e denomina norma democratica. Para calcular
este coeficiente necesitamos obtener primero las participaciones de cada variable
con respecto al total, por convencion la denctaremos como g7 dado que

g, = Z X (4.6)
en donde X;T denota el valor que debiera asumir la i-¢sima observacion en el caso
de una reparticion perfectamente democratica de la variable y pi=1/n como el
inverso del niimero de observaciones (1) por lo cual en el caso de equidistribucion

se debe cumplir:

r

q, = (4.7)

X |-

es decir, cada participacién de cada variable con respecto al total 4:Ty coincide con
el inverso de las observaciones (p;). Ahora si se calculan las frecuencias relativas
acumuladas tanto de ¢iT como de pi para calcular el coeficiente de Gini, la igualdad
anterior conducird a: Pi=(Qi", donde las variables en mayiiscula denotan el
agregado en su conjunto. Estd es una forma de construir la distribucion teérica de
frecuencias apoyada en la norma democratica. Lo cual esta acorde con la idea de
que si la frecuencia relativa acumulada de la variable, aunque no necesariamente
deben de guardar una misma proporci6n, es decir no se requiere que Pi= P2-.. Pu 0
1°2 n-l

que 7= apréciese aqui que esta sucesién no incluye el término n-ésimo
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en el numerador, o en otras palabras independientemente de si ellos toman valores
estrictamente homogéneos o no. Esto como veremos, lo hace aplicable a las
observaciones entre valores y precios.

Las caracteristicas de una distribucién equitativa se pueden ver en la grética
4.5, en el eje horizontal se representa la propercién acumulada de casos y en el
vertical la participacion relativa de acumulada de casos en el total de ia variable,
por lo que los valores maximos para ambas frecuencias relativas acumuladas son
igual a 1. “La recta de 45" formada por los puntos (0, 1.0, A, 1.0), se dice que
expresa de manera idealizada la forma en que las distribuciones teérica y empirica
son iguales.

Gréfica 4.5

Representactén de la Distribucidn Equitativa
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Para el caso en que exista una diferencia para la observacion i-ésimn esta
vendra dada por:

d =P -0, (4.8)
notese que esta dado por la diferencia de las proporciones acumuladas y no por la
comparacion directa entre ambas variables. En este contexto, la anterior expresion

debe ser entendida como el “aporte que realiza a la desigualdad la observacion i
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cualquiera”?, el cual serd cero si coinciden con el punto de equidistribucién
respectivo ya que P; = Q; y desde luego diferente de cero si Pi # Qi. De tal forma
que cada punto que sc encuentra en la linea de 45° representa la idea de que las
distribuciones te6ricas y empiricas son iguales.

Considerando la forma de obtener d;, la contribucién médxima que puede
hacer un punto cualquiera, i, a la concentracion total se produce en ¢l caso de Q;=0,
pero esto es s6lo un caso extremo por lo que se asume que las diferencias (di)
siempre asumirdn valores dentro del intervalo

0<d, s% 4.9)

dado que el indice de Gini consiste en una medida global de la desigualdad, la cual
se puede obtener considerando y agregando tales discrepancias di, por lo tanto se
tiene:

=\ n-l
Yd =2(~-0) (4.9)

=] ¢l

la cual resultara siempre cero, cuando Pi = i, y positiva cuando P; > (Q;, 0 lo que
es lo mismo cuando se ordenen los datos de menor a mayor. 5i se divide la anterior
expresion, con el propésito de conseguir una medida standard, entre el valor
maximo que puede asumir nos da:

G="—r— (4.10)

Relacion que se conoce comeo indice de Gini, cuyo valor minimo es cero y se
alcanza siempre que para todo i se de Pi = Qi 0 en el caso de perfecta
equidistribucién y su valor maximo ser4 1 cuando Q1= Qze... Qua = 0 0 si “el valor
total de la variable le corresponde a una de las observaciones” #

Como ya mencionamos, una de las bondades de utilizar el coeficiente de
Gini y la Curva de Lorenz es que est4 ltima nos puede ilustrar de manera grafica

7 Cortés y Ruvalcaba. Técnicas Estadisticas para el estudio de la Desigualdad Social. El Colegio de
México. México .1984 pag. 51.

# [bidem. Pg. 53.
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la magnitud de la desigualdad y si se compara en el tiempo puede observarse de
manera grafica que tanto ha variado o no la magnitud de la concentracién. Para
visualizar esto veamos el diagrama de concentracion que se muestra a
continuacién, en tal dizgrama se representan el conjunto de puntos cuyas
coordenadas son las frecuencias relativas acumuladas de las observaciones (Pi) y
(Qi) los cuales estan unidos por medios de unas lineas,

" Como es claro, los puntos en que Pi=Q; forman la linea de equidistribucién
y en los que Pi#(};, se encontraran por debajo de tal linea, si los datos son
ordenados de forma ascendente, y que por tantc forman la curva de Lorenz, que se

muestra a continuacion er ¢l grafico 4.6:
Grifico 4.6

Diagrama de Concentracidn

i

El 4rea comprendii: entre la linea de equidistribucién y los puntos que
forman la Curva de Lorer: s le denomina Area de Concentracion, la cual trata de
mostrar de manera grifi:: que tan concentrada se encuentra la variable en

cuestion, la cual se muestzz :n el grafico 4.7:
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Grifico 4.7

Arez de concentracitn

10

Hasta aqui nos hemos ocupado en presentar la forma de obtener el
coeficiente de Gini y algunos elementos que se desprenden de él, lo cual nos
servird para continuar analizando las desviaciones precio-valor para nuestra
economia en el resto del trabajo.

4.41 Resultados de Aplicar el Coeficiente de Gini a Datos de la Economia
Mexicana

En lo que sigue presentaremos algunos de los resultados de aplicar el
coeficiente de Gini a los datos de las participaciones de empleo y producto que
anteriormente presentamos.

Aqui podemos ver que tales diferencias por definicion se apegan a lo que
nosotros queremos mostrar, es decir que tan “desiguales” son los precios de los
valores a través del tiempo

En él capitulo anterior expusimos que nuestros resultados de aplicar la
desviaciébn media absoluta (MAD) y ponderada (MADW) nos arrojo como
resultado una desviacién de alrededor del 75 y 83% para nuestra economia pero

que ademads estos permanecian casi constantes, con una tendencia ligeramente a
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crecer; ahora podemos ver, a través del uso del coeficiente de Gini aplicados a las
participaciones de empleo y valor agregado, si son congruentes con resultados
anteriores, obtenidos de utilizar el método tradicional.

Los resultados de aplicar la formula a los datos de empleo y valor agregado
de los afos de 1970, 1980 y 1990 son los que se describen a continuacién:

TABLA 44
COEFICIENTE DE GINi PARA DATOS DE PRODUCTO Y EMPLEO
SIN ORDENAR
Aro 1970 1980 1990
Coeficiente de Gini (%) 30% 28% 26%

Fuente: Elaboracion propia en base a datos del Sistema de Cuentas Nacionales. Varios Afios.

Elegimos estos tres afios, a pesar de que tenemos informacion para 23,
debido a que queremos ver la relacion existente entre este indicador de
desigualdad aplicado a los datos requeridos por él método indirecto, propuesto
por Valle, y los que obtuvimos mediante é{ calculo sobre el modelo propuesto en
(3.5) de la seccién 3.3 del capitulo anterior.

Como se puede ver el Coeficiente de Gini calculade para los afios de 1970,
1980 y 1990, que se presenta en la tabla 4.3, muestra una tendencia ligeramente a
disminuir lo que nos parece indicar que la magnitud de desigualdad, calculada por
tal coeficiente, estd tendiendo a decrecer, lo cual no se corrobora por los
estadisticos empleados con el método “tradicional” que emplea Insumo-Producto.
Lo que hay que destacar aquf es que independientemente de la “tendencia” que
este indicador muestre lo importante es que sugiere que la magnitud de las
desviaciones precio-valor de nuestra economia no ha fluctuado considerablemente,
que como hemos visto es el caso de las economias para las cuales se han hecho
estudios empiricos que sefialamos en él capitulo II, que se puede decir han
permanecido constantes. En la grifica 4.8 tratamos de sintetizar estos resultados,
en ia cual MAD %, MADW % y NVD %, como recordara el lector, se obtuvieron
empleando las matrices de insumo-producto o como se le conoce en la literatura
como el método tradicional, mientras que el coeficiente de Gini es aplicado a los
datos empleados para estimar N y Z del método indirecto.
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No obstante se deben tener presentes las limitaciones que son inherentes a

ambos métodos (el directo o “tradicional” cominmente empleado, o el sugerido

por Valle) y las deficiencias que tenemos para examinar su magnitud.

Grifica 4.8

Por lo que respecta al Coeficiente de Gini, debe sefialarse que no cumple con
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todas las propiedades deseables de un indicador de desigualdad como las que se

deben satisfacer: i)la de ser invariable a las transformaciones proporcionales o

cambios de escala, ii)la Condicién Pigou-Dalton, y iii)la Condicion de Cambio

Relativo, de las cuales el Coeficiente de Gini cumple con las primeras dos.? La

medida en que esto afecte a las conclusiones que expusimos es asunto de otra

discusién.

También obtuvimos, para estos tres afios, la Curva de Lorenz, las cuales se

muestran en los graficos 4.9, 4.10 y 4.11 para los datos de empleo v valor agregado

correspondientes a los afios 1970, 80 y 90.

? [bidem. P4g. 93



Grafico 4.9

CURVA DE LORENZ
DATOS DE EMPLEO Y VALOR AGREGADQO DE 1970
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Grafico 4.10

CURVA DE LORENZ
DATOS DE EMPLEQ Y VALOR AGREGADO DE 1980

1.0

0.8

06

080

04

0.24

09
pp 02 04 08 08 1.0

Pgo

94



Grafico 4.1¢

CURVA DE LORENZ
DATOS DE EMPLEO Y VALOR AGREGADO DE 1990
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Las tres curvas elaboradas también muestran una notable semejanza, casi el
75% de las observaciones acumulados se encuentran por debajo de ia linea de
equidistribucién mientras que el otro porcentaje restante se encuentra por encima
de esta ulima. Presentan est4 forma “inusual” debido a que fueron hechas con el
Coeficiente de Gini para datos no agrupados por lo cual tienen esta forma que
generalmente poseen las curvas que se elaboran con datos de participaciones
acumuladas sin ordenar.

A pesar de que el Coeficiente de Gini no cumnple con una de las propiedades
deseables de todo buen indicador de desigualdad creemos que no afecta
radicalmente los resultados expuestos en torno a que si se toma como una
herramienta para medir las desviaciones precio-valor. Por lo que no consideramos
que modifiquen sustancialmente las conclusiones que de su uso se desprenden.
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CONCLUSIONES

En el primer capitulo esbozamos, de manera muy breve, como fue
concebido el valor por los principales representantes de la Teoria Clasica. Ahi
observamos el origen de la idea de que los precios gravitan alrededor de ciertas
magnitudes, las cuales eran, para los clasicos (Smith y Ricardo), las cantidades
relativas de trabajo que contenian las mercancias. Este papel asignado a las
cantidades relativas de trabajo como determinantes de los precios reales ademés de
no estar pianteado y formulado con la suficiente precisién era confundido por el
hecho de considerarlo, también, como medida del valor de cambio. Posteriormente
expusimos lo que para Marx representa el valor, y argumentamos porque
considerdbamos que este autor representaba una ruptura con el legado teérico de
sus antecesores ademas de sefialar las razones por las que considerabamos que es
mas clara y precisa la forma en que constituyé su teoria del valor.

Expusimos que en la Teoria del Valor de Marx, el valor es el tiempo de
trabajo socialmente necesario para la produccién de las mercancias. Que a
diferencia de la concepcién de los Clésicos, la de Marx tiene una significacion
historica y social por ser un concepto especifico de la sociedad capitalista.
Abundamos también sobre algunos elementos que se desprenden de su analisis
hecho sobre el valor como la plusvalia, la competencia entre los capitalistas y los
precios de produccién. Con estos ultimos, consideramos conveniente establecer él
vincule existente, no porque pretendiéramos examinarios de forma empirica sino
porque estos son importantes para ayudar a explicar porque se desvian los precios
de mercado de los valores (o precios directos) ya que los precios de produccién
median teéricamente, entre ambos.

En este capitulo también expusimos que Marx, a pesar de partir de algunos
supuestos que establecen una situacién de equilibrio como lo es el afirmar que las
mercancias se intercambian por sus valores, concebia la posibilidad de que las
mercancias se intercambiaran por encima o por debajo de su valor (o precio
directo).

Antes de dejar esas cuestiones tedricas, crefmos pertinente tener en cuenta el
proceso de reproduccién del capital ya que en todo estudio empirico es importante
establecer los limites de las diversas fases o etapas que lo componen.
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El analisis anterior también nos permitié6 adentrarnos en parte de la
discusion que se ha planteado en torno al trabajo productivo e improductivo asi
como vislumbrar algunas de las implicaciones que tiene la creciente porcion de los
distintos trabajos y actividades que se llevan a cabo en las economias capitalistas y
que dentro de la teoria marxista se pueden considerar como improductivas para el
desarrollo de tales economias.

También mencionamos que estd distincién se debe tener presente para
especificar y delimitar adecuadamente la informacion real para poder obtener una
mejor aproximacién a las categorias que se pretendan obtener que en nuestro caso
fue el valor-trabajo en los niveles agregado y desagregado para estudiar su vinculo
con los precios reales o de mercado.

En el segundo capitulo hicimos una revisién exhaustiva de algunos trabajos
empiricos gue han probado la relacion tedrica de los valores-trabajo con los
precios, no sélo de mercado sino de distintos tipos. Esto lo hicimos asi porque una
vez que realizaramos nuestros calculos necesitabamos aclarar que tanto se
diferenciaba la metodologfa de esos trabajos con la que nosotros utilizamos y
poder ver de esta forma si era posible establecer una comparacion entre ambos
resultados. Antes de abordar estd cuestién veamos algunas implicaciones de las
conclusiones que se obtuvieron de esos trabajos que es importante traer a colacion.

Entre las principales conclusiones a las que llegaron Ochoa, Petrovic y
Shaihk, esta la de que las desviaciones entre precios directos, sraffianos (en el caso
de Ochoa), de produccién con distintas tasas de ganancia (Ochoa y también
Petrovic) no son muy grandes en la realidad, entre 12 y 15% para el caso de la
economia estadounidense y ligeramente mayores para la economia Yugoslava,
entre 14 y 17%. En el caso de Shaihk, con datos de la economia Italiana, son muy
semejantes a las anteriores entre 14 y 18%, con un modelo de capital circulante.

Una cuestién importante que se desprende de estos resultados es la opinién
de que compartimos de Ochoa en tanto se reconoce la estrechez existente entre los
distintos tipos de precios es que el “afiejo” debate sobre el “problema de la
transformacién” pierde relevancia teérica, ya que “la escala de errores [...] sugiere
que se ganaria poca precisién al calcular los precios de produccién, de modo que
tas series de valor o de precios de mercado serian adecuadas para estudiar el
comportamiento de la economia en el agregado y en el tiempo.” (Ochoa, 1988), lo
cual cuestiona la importancia que se le ha otorgado al procedimiento imperfecto,
como lo denominan algunos de sus criticos, de la transformacion de Marx.
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En el tercer capitulo efectuamos nuestros calculos para obtener una
aproximacién al valor-trabajo de la economia mexicana. Aqui, con el fin de
exponer con sumo detalle la metodologia que se emples, desarrollamos el modelo
utitizado por Shaihk para calcular valores en ausencia del capital fijo 0 de la
depreciacion por el lado de las matrices de requerimientos directos e indirectos
utilizadas en el modelo tradicional ya que los VBP si lo contienen, cuyos resultados
también presentamos en él capitulo anterior. La magnitud de desviacién que
obtuvimos, de aplicar los estadisticos empleados por Shaihk y Ochoa a nuestros
vectores de precios directos y de mercado, fue que resultaron ser mas grandes,
como se planteo en una de las hip6tesis que se contemplaron para la realizacion de
nuestro trabajo. Esto debe ser visto con cautela ya que nosotros no estamos
afirmando tajantemente que este sea el caso, s6lo nos es sugerido por los calculos
efectuados sobre la base del modelo utilizado, como hemos apuntado, s6lo incluye
parte del capital fijo consumido o de la depreciacién, y que como se ha mostrado
(Capitulos I y II) un calculo completo de la magnitud valor-trabajo debe contener
la parte total que realmente se incorporé al producto, el cual muy probablemente
reduzca la magnitud de las desviaciones, sin embargo, los altos valores de los
coeficientes de determinacién nos apoyan en confirmar que lo que determina en
ultima instancia a los precios de mercado son las cantidades relativas de trabajo
que contienen las mercancias a pesar de que estas muestren una “creciente lejania”.

A pesar de lo anterior, mantenemos la idea de que es posible estudiar tal
relacion en el modelo considerado ya que por desgracia no tenemos conocimiento
de la existencia de alguna matriz de depreciacién elaborada para nuestra
econormia.

Ademas de que en términos absolutos la magnitud de las desviaciones sigue
siendo mayor si se compara con la obtenida por Shaihk en un modelo muy
semejante con datos de la economia [taliana. Comparando ambos resultados, los
que obtuvimos nosotros muestran cierta “constancia” para los tres afios en que se
obtuvieron 1970, 80 y 90, e incluso una tendencia ligeramente a crecer si se toma en
cuenta la desviacién media absoluta y ponderada, y a decrecer por la distancia del
vectar normalizadoe.

Esta notable brecha se puede explicar, de manera tentativa, por el periodo
de crisis recurrentes en el que se ha visto la economfa mexicana en el periodo que
comprende los afios para los cuales hemos efectuado nuestras estirnaciones. No
hay duda de que estd debe ser una veta que se debe desarrollar en la teorfa

98



marxista: el como vincular el anélisis de las desviaciones precio-valor con la teoria
de la crisis, en especifico con una de sus principales interpretaciones, la de la
"desproporcionalidad” como lo ha sugerido Sweezy (1987, pag. 175).

Cabe sefialar que ningun tipo de refinacién fue aplicada a nuestros datos
como lo mencionamos en el capitulo [1I. Esto debe ser necesario, por e¢jemplo no
extrajimos de las matrices de Insumo-Producto el renglén y la columna
pertenecientes al comercio (Rama 62) ya que este, como hemos vislumbrado,
cuando abordamos la distincién entre trabajo productivo e improductivo, mas bien
es un gasto que proviene de las ganancias en la Teoria Marxista, ademas otra
posible “depuracién” pudo haber sido el emplear las tasas salariales que por
razones que ya comentamos preferimos no aplicarla, a diferencia del trabajo de
Ochoa (1989), en cl cual se puso mucho énfasis en la aplicacion de los criterios
sefialados para sus calculos de la economia estadounidense.

Con la finalidad de corroborar la constancia de nuestros resultados, sino es
gue su tendencia, decidimos emplear el método indirecto y las herramientas
propuestas por Valle para analizar la correspondencia precio-valor. Para ello
expusimos primero en que consistia el método y algunos resultados obtenidos de
su aplicacién para varias economias. Como observamos que estos eran
congruentes con los que se habfan obtenido de la comparacién directa decidimos
aplicarjos también a datos desagregados de nuestra economia. Encontramos que al
calcular las desviaciones sobre la base de las participaciones porcentuales de
empleo y valor agregado, para los datos de las 72 ramas de la economia mexicana,
presentan también cierta estabilidad. Mientras que no hay una tendencia tnica
para las medidas de desviaci6n.

En nuestro trabajo hemos analizado con cierta profundidad la relacién
valor-precio que establece la teoria marxista y no tuvimos la oportunidad de
estudiar los precios de produccién concretos. No obstante lo anterior, tenemos que
brindar una posible explicacién del porque los precios de mercado se desvian en
una proporcién mucho mayor a la que se tiene con respecto de otros paises. La
respuesta a lo anterior estriba en reconocer que los precios de produccién median
entre los valores (precios directos) y los precios de mercado (reales), lo cual impone
un orden especifico de determinacién. De estd manera a pesar de que no se
conozca con certeza la regla de formacién que siguen los precios de mercado estos
estan regidos por los precios de produccion y estos a su vez por los valores como
lo establece la teoria marxista. En ella se establece que las desviaciones entre
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valores y precios de produccién entre otras causas se deben principalmente a las
diferentes composiciones organicas de las distintas industrias que componen una
economia, ya que estas entran de alguna forma en la determinacion de la tasa de
ganancia, As{ podemos extrapolar esta explicacion para el caso de los extremos,
valores (precios directos) y precios reales o de mercado. En nuestra economia es
muy probable que exista una mayor heterogeneidad en las diversas composiciones
organicas de las diferentes ramas en oposici6n a la de los paises industrializados.

Con esto 1ltimo no queremos decir tampoco que la tendencia real deba ser a
que el valor de las composiciones organicas sea el mismo en las diversas industrias
que componen una economia, sino mas bien, que es probable que las proporciones
de capital constante a capital variable tienda a ser homogéneo.
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ANEXOS

RESULTADOS DE LAS REGRESIONES DE LOS PRECIOS DIRECTOS
CONTRA LOS PRECIOS DE MERCADO DE 1970, 80 Y 90.

CUADROS DE RESULTADOS

HISTOGRAMAS DE LOS VALORES DEL DINERO
Y DE LOS VBP DE 1970, 80 Y 90
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RESULTADOS DE L4 REGRESION DE 1970

LS // Dependent Variable is LNVBPM
Date: 03/27/00 Time: 07:28

Sample: 1 72
Included observations: 72
Variable Coefficient Std. Error T-Statistic Prob.

C 0.094663 0.062712 1.509505 0.1357
LNPREDM 0.730405 0.039812 18.34622 0.0000
R-squared 0.827834  Mean dependent var -0.604313
Adjusted R-squared 0.825374  S8.D. dependent var 1.011445
S.E. of regression 0.422665  Akaike info criterion -1.694966
Sum squared resid 12.50519  Schwartz criterion -1.631726
Log likelihood -36.14478  F-statistic 336.5839
Durbin-Watson stat 1.044782  Prob(F-statistic) 0.000000

5 10 15 2025 30 35 40 45 50 55 60 85 70

[ — Residuos .

Actual . Estimado

Nota: LNVBPM es et logaritmo natural del valor bruto de la produccién entre el valor bruto
de la produccién medio, de igual forma LNPREDM el es el logaritmo natural del precio

directo entre el precio directo medio.
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RESULTADOS DE LA REGRESION DE 1980

LS // Dependent Variable is LNVBPM
Date: 03/27/00 Time: 07:28

Sample: 1 72
Included observations: 72
Variable Coefficient Std. Error T-Statistic Prob.

C 0.086397 0.070791 1.220445 0.2264
LNPREDM 0.726010 0.044067 16.47510 0.0000
R-squared 0.794979  Mean dependent var -0.642505
Adjusted R-squared 0.792050  S.D. dependent var 1.028309
S.E. of regression 0.468924  Akaike info criterion -1.487245
Sum squared resid 15.39228  Schwartz criterion -1.424004
Log likelthood -46.62277  F-statistic 271.4290
Durbin-Watson stat 1.158096  Prob(F-statistic) 0.000000

4
i 12
i""l‘\‘-: AA
Fly v iy 0
T ,u, LAY
i A r& d / ‘,‘\v" r..’\ !'\ I\J ‘n: ! f
iy o Y -2
-4

‘ — Residuos ... Actual . Estimado

5710 15 20 25 30 35 40 45 50 55 60 65 70
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RESULTADOS DE LA REGRESION DE 1990

LS // Dependent Variable is LNVBPM
Date: 03/27/00 Time: 07:28

Sample: 1 72

Included observations: 72

Variable Coefficient Std. Error T-Statistic Prob.

C 0.134351 0.072961 1.841406 0.0698
LNPREDM 0.762344 0.044020 17.31799 0.0000
R-squared 0.810766  Mean dependent var -0.661118
Adjusted R-squared 0.808063  S.D. dependent var 1.097929
S.E. of regression 0.481010  Akaike info criterion -1.436351
Sum squared resid 16.19592  Schwartz criterion -1.373110
Log likelihood -48.45494  F-statistic 299.9129
Durbin-Watson stat 1.025952  Prob(F-statistic) 0.000000

4
.

1.5 ;."\ .n i\‘l fh‘, L

10] ¥V

05 f\

0.0 . \
0.5, /J \A/\/J\/ \/\/
-1.0]
-1.5

TET10715 20 25 30 35 40 45 50 55 60 65 70

L_ Residuos ... ... Actual .- EstimadoJ
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DESARROLLO DE LA ECUACION (3.5) PARA EL CASO DE 2 SECTORES (2X2)

A4 =(P)AP)
La expresidn de! término de la derecha en forma desarrotlada esté dada por:

*n
P 0 x,
0 2|

X,

Realizando la primera multiplicacién nos queda:

Py, Xy
X, %
PyXy Prin
X X,

Siendo el resultante:

Pixny

P

Xy

bx

Igual a A’, que es lo que se queria mostrar.

xg § 1

~- 0

X | P
In 0 L
Xz 2

L

4]

0 1

P

X
Prx;

Pi¥n
Pi%y
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CUADRO 1A

VALORES S DEL DINERO,  VALORES-TRABAJO, VBP' Y PRECIOS DIR

Rama

B 28w e B W N -

28
29
30
31
32
33

34

35

36

Valnr del Precio . “TValar del -

; Dmcro Valor—T;a_b_éj” Directo VBP G R;;ma ! Dinero 'Valor-Trabaj
107.50] 416663589 14811180 3872730 37 907 3655283
_AL10: 131550119 4676225 3200440 38 118 75504.94
3801 7483691 266023 267190 39 1444 68959.00

" %90 318474l 113208 118380 40 462" 678387
1520, (194495 | 42461 78560 41 1147 4426099
1780 8398051 298526 711930 _ 42 _ 168l 3619518

200 510002 1816t 71900, 43 1654 3624137

1649 10686200 379863 648140 44 302 2541433

2623 4020084 142902 153280 45 2097 14216489

| 347 2062865 73329 153LI0. 46 13.07  202113.57
401 93355503 3IUESIT, 2744900 _ 47 1357 4380880

3657 8633993 3069.13°  2360.80° 48 1742 43899.10
_$549 56947151 2024306 1026300, 49 2082 42254.78
T2895 33959109 1207148 1173090° 50 1638 11363465

T 6032 23244926 826280 385370, 51 ' 1566  85497.29

7 60327 25610965 910395 4245.60] 52 1471 3664131

T TasBd, 26792245 932386, 5975.30° 53 13.07  24749.54
3912 15648227 556249 400020 54 1614 7941616
3234 23937200 85054z 728700° S5 1516 3539935
2352 7492402 266333 518530 56 1022 91810.17
1639 8094659 287742 493850 57 1452 7857559
62 13729537 488045 4797400 38 156l 19458.76
2599 8061065 786547 310110 59 U891 75947.90
3505 47881334 1702042 1362130° 60 3587 126531377

T 3084 5359721 190523 175470 61 894 5775736
2006 4992277 177461 248900 62 _ 1738 2000249.97

T 2225 21512636 977995 1236290 63 . 1834 32218548
2470 16836513 5984.89: 681650 64 1891 55636462
2813 95513.00 339521 339500 65 1999 6739746
2230 9662536 343475 433390 66 1478 154673.60
_1as4 T 11295580 401525 776900 67 623 281245.10
714, 9309260 330917 5430.501 68 2073 139208.18
TSI 1413aS77 502443, 1225920 69 4448 556005.83

912 1386447 _ 49284 152050 70 19.45 23958051
1249 3030448 (07724 242620 T 1270 93447.54
1203 2265263 80524 188240 72 6017 1853104.58

Prccw ’
Dirceto
129935
2683.98
245130
241147
1573.35
1997.58
1288.28
90341

5053.55
718455

1557.28

1560.49
1502.03

4039.38

130249

879.77

282301
1258.34
3263.58
2793.13
691.70
2699.73
44978.23
2053.12
71103.08
11452.76
19777.15
2402.89
5498.20
9994 87
4948.45

19764.39

8516.39
3321.79
65872.49

3039.18°

RECTOS DE LAS 72 RAMAS DE 1970

" vBP
3028.70
¢392.60
4776.60
1639.40
3857.40
3343.10
3190.76
1937.50
$779.80

15466.00
73229.50
2520.20
2029.50
6939 00
1460 i0
2490.20
1893.00
492130
2334.70
R9R5.50
5409.90
1246.80
1016.80
48909.10
6458.80
113099.10
17563.20
2941950
3381.10
10467.00
43114.50
6716.00
T 12499.80
12317.40
7357.20
30800.00

Fuente: Elabomclén Prop:a en base al modelo especifi icado en (3.5), los VBP provncncn de la Matriz de lnsumo Producto de |970

del Sistema de Cuentas Nacionales de México.
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CUADRO 2A

VAI.QBF-‘S DEL D[NERO VAI.DRES TRABAJO, VBP Y FRECIOS DIRECTOS DE LAS 71 RAMAS DE 1980
V_alur‘(g - 7T T Precios *\r'alo—r:ia— T } i . Precios
Rama Dmero Valor—Trabaj VBP B ﬁ;r-cgtc}s ana Dmero Valor-Traan YB;I‘Q ) Dir-_ecius
| 71956 7311470357 261487.00' 123363938 37 172 7248896 4224500  17483.96
2 736 154125696 209317.00 371743.07 38 198" 7493606 37919.00  18074.18
3 420 9168962 218600 2201505 39 194 7953424  40963.00 1918324
4 349 6243236 1787400 1505836, 40 186 99572.63 5364800 24016.39
5 3210 2934545 913200 707197 41 177 3996155 3386300 1446241
6 056 5252249 9417800 12668.15 42 201 7562543 3764700  18240.46
7 134 932272 694500 224830 43 214 5440060 35377.00 1312114
8 748, 13511341 5452200 3258864 44 205 4621352 2255500, 1114646
9 a847 8396257 1736000 2025133 45 264" 18380367 69569.00 4433248
T 138 1856229  9861.00 447113 46 177 24328186 13728000 58678.30
It 556 1243594.87. 223469.00. 79904854 47 187 6479394 3456800  15627.96
12 77 a5’ Niamsz 1772100 2755125 48 279 3932995 1411400 9486.18
137 622 38501939 61897.00 0286465 49 279 4704840 1685000,  11347.83
14 460 34691007 7541500 8367288 50 208 13191046 6333200  3I816.11
15~ 7929 25119201 2702600 60586.19 51 195 14140341 7322400 3410576
16 172 25636584 33214.00 6183409 52 226 65380.76 2899300  15769.50
17 440 16965637 3852600 4092022 53 | 235 5271449 2238700  12714.46
1§ 7 7376 10486273 27906.00 2529234 54 i@i_' 115628.08 4317600  27888.88
197 857 56961832 66464.00 13738894 S5 213 4117069 19313.00  9930.13
20 406 11347352 2726500 2736922 56 1 38 18232964 11532700  43976.95
20 7 7270 71315198 4195500 2729166 57 238 14362547 6034400  34641.71
2 7 7322 14311853 4445300 3451944 58 3.51 63739.27 1813900 15373.58
23 351 7516698 2142400  18129.88 59 194 91709.56 4719000  22119.86
2477 466 44571270 95646.00 107503.56 60 445  2704529.627 608287.00 65231831
25 355 3524233 991600 850026 6! .61 12728642 7892300  30700.82|
26~ 279 BI7417 2910200 19578.78 62 233 3021209.26 129414000  728699.77
27 309 30398346 9526000  73319.21 63 294 564692.56 191896.00  136200.87
28 T 386 24286367 6291000 5857744 64 285 1046262.20° 3G7059.00 252352.94
29~ 7386  150552.13  38980.00_ 36312.38 65 269 10152055 37770.00  24486.22
30 302 15310829  50735.00' 3692891 66 230 25733689 111688.00 6206830
37 T 7302 140602227 6945000 3391252 67 111 '359200.35° 322682.00  86639.40
3377 T 248 11707440 4711500, 2823773 68 237 22042012 9318100 53164.17
33 777134 8528305 6868300 2056982 69 749 1591827.64 21243200  383940.45
38 136 2730636 2010500 658615 70 342 61293451 179154.00  147836.58
35 Tr4i 3343141 2372400 806348 7L 228 120909.84  52941.00  29162.82
36 212, 1868245 8809.00. 450611 72 1049 2912438.79 277539.00  702464.91
Fueme Elaboracioa Propia en base al modelo cspecnﬁcado en (3 5}, los VBP provienen de la Matriz ’
de Insumo-Producto de 1980 del Sistema de Cuentas Nacionales de México.
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CUADRO 3A

VALORES DEL DINERO VALORES-TRABAJO, PRECIOS DIRECTOS Y VBP DE 1990

Valor Eel_, o !’_re__c]ﬁ o Valor de_l N . Precms ]

Rama . !)mern alor-Trabaj . Directos -~ VBP Rama Dinere alor-TrabaJ. Dlreclos VBP
U 10948 512230595 179464.74 4678800, 37 | 12401 ~ 9555793, 334796  7707.00
2 S871 1523571420 53379.74)25953.00] 38 10.43] 6409821 2245741 614500
3 3419 9427158 3302.89] 2757.00. 39 11.50] 107439.60] 376425, 9345.00
4 _ 3649 11482348] 402295 3147.00; 40 i 11.02]  120666.44| 422766  10947.00
5 2397 3362497 1178.08] 1403.001 41 1236  68594.98| 2403.29]  5552.00
6 762 89379.301 3131.49[11729.00] 42 14.10] 9195052 3221.57]  6523.00
7 885 1142075 400.14] 1290001 43 13.72]  48491.82] 169896]  3535.00
8 2500 172354547 6038.60! 6893.00, 44 13.97]  5446523] 1908.24]  3898.00
9 3494 99902210 3500.17| 2859.00 43 1822 19349542 6779.291 10620.00
10~ 1475 1899631  665.55 1288.00] 46 11.09]  22648533| 7935.12, 20417.00
117 73777 1247136200 43694.57133022.00] 47 13.60] 7622195 2670.51:  5603.00
12 57.77 13857736, 4855.19] 3669.00{ 48 |  20.56|  29274.38] 1025.66)  1424.00
I3 4973 44781232) 15689.52| 9004.00] 49 | 1520]  35715.50| 1251.33] 2350.00
14 2577 402218.01] 14092.08{15608.00 50 12.36] 12929996/ 4530.14' 10458.00.
I5 5455 17258345 6046.62| 3164.00{ 51 11.91] 10345627 3624.69'  8687.00
16 5206  279771.39; 9802.05| 5374.00] S2 1346  66793.43] 2340.17,  4963.00
17 2532 114693241 401838 4530.00' 53 18800 31214.77] 1093.64]  1660.00]
18 2076 36666.64: 1284.65] 176600 54 16.69] _ 74511.88] 2610.59:  4464.00
19 2679  313608.17 1098755 11705.00' 55 ' 1437  45256.75' 1585.61  3149.00
20 2300 7940803 2782.13; 3437.00, 56 746] 18747314 656830 25145.00
20 1675 106384701 3727.29] 6352.00, 57 '  1533] 173497.87. 6078.66_ 11319.00
2377 1789 T 157867.94. $531.05' 8822.00° S8 ' 29.52]  5269927' 184637 1785.00
23 13.06  36397.521 127522 2787.00, 59 |  16.80] 10958335 383935’  6522.00
24 29.04° " 253581.61  8849.43] 8698.00° 60 |  48.70| 3014396.52) 105612.18 _61902.00]
25 2278 16056.71,  562.56] 705.00{ 61 :  12.1] 204144.04] 7152.38  16858.00
26 1755 64714.81 2267.34] 3687.00; 62 i  19.45| 3439522.66]120506.87 176848.00
27 2050 230574.78°  8078.40[11249.00 63 15.92| 74249412 2601397, 46639.00
28 2631 181757.911 6368.06] 6908.00, 64 19.07] _1254710.15| 43959.93 65803.00
29 3109 115359.93} 4041.74] 371000° 65 11.16]  171136.82] 599594 1534000
30 1854 11523721, 4037.44] 6216000 66 2088  662712.54: 23218.75.  31732.00]
31 1367 139208.86 _4877.31[10183.00" 67 8.58] 527265001 1847322 61434.00
32 1330 121788.62 4266981 9157.00 68 14.52] 28416571 995601 1957500
33 1261 121986.08 427390 9677.00 69 78.86] 223686502 78370.64  28364.00
34 1316 7140495 2501741 5427.00 70 2689 805728.741 2822945 29965.00
35 877 52788.97' 1849.51] 6017.00. 7 13.81]  109030.97°  3820.00.  7895.00]
36 1454 30146.89, 1056.22] 2074001 72 63971 2670637.96] 93568.28  41748.00

Fuente: Elaboracmn Propia en base al modelo especificado en (3. Sj los VBP provienen de la Matriz de

lnsumo-ErodL_lcto de 1990. De Actualizacion de la Matriz de Insumo-Producto 1990 y 1993 en n Stata r Matrix .

Consultoria Internacional Especializada SA. de CV. (CIIESA). México
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CUADRO dA

PART!CIPACIONES PORCENTUALES DEL PIB Y DEL EMPLEQ DE CADA RAMA RESPECI'Q A SU TOTAL |970 80 Y 90.

— i 1970 . 1980 o 1990
Actividad Econdmica T~ T T " 7T mB__ Empleo’  rip T Empleo  PIBT  Empleo
. Agriculiura. T T T T TThoTII0 031347 0.04942 T 0251037 005549 T 022535
2.Ganaderla. T T T T T T T opadsd” T003R07 00275317 003396 001891 T 0.03304
3 Silvicultura. - - TT 7T T of0sTT O G005Z3 000424 000438 000364 0.00412
4 Cara y pesca. ) T 0090 T 0.00200 000279 T 000226 0.00285  0.00412
5.ixtraccidn y heneficia del carhon y grafita y fabricacion de sus derivados. . 0.00096 ~ (.00056  0.00113 © 000083 0.00133 000105
6 Extraccién de peiréleo crudo y gas naturall e TT 000996 G.00333 0.01867  0.00137 001374 0.00262
7.Exlraceidn v beneficio dei mineral del hicrro. T T 000137 T 000028 0.00120  0.00031  0.00142 000035
8 Exraceién, beneficiv, Rindicion y refinacion de mincrales met. no fefrosos 0.00756 ~ "G.00420 ~ 0.00661 000361 0.00441  0.00401
9.Explotacién dc canteras y cxtraccién de arena, grava y arcilla T 000300 | 0.00289 G003 0.66391 T 008370 000425
10.Extraccibn y beneficios de otros minerales no metaficos ) 77T G00ZR0 0.00114 000140 0B153 (00072
1{ Cames y laclcos. 77T OTTTTTO00%00 0 000456 0.00903 C 000412
|ZPreparacién de fruiasy legumbres, ~ " © 000207 0.00196 0.001397 50 © 000151
13.Molicnda de trigo. - T 000886 : 0.00798  0.00553 - 0.00564 0.00552
14 Molicnda de nixtamal. ~ "~ 7 7 T 7T TTTToO00R4T | D.O04GE  0.00551  0.00343 0 " 0.00368
15.Bencficio y molicnda dc'café. © H - T TTT000254 ¢ 000100 0.00233° 0.00078  0.00203  0.00079 |
16.Azicar. T - TTU00407  0.00362  0.00457  G.0029% © 0.00417  0.00295
17 Aceites y prasas comestibles. ot o Tao04T 000091 0.00274 T G003 0.00171  0.00088
18.Alimentos para animatés. T o T 000196 T 006103 ~ 0.00156 05 0.00041 000069
19.0tros productos alimenticios. T ) 0.00677  0.00353  0.00631 0003257 0.0078)  0.00379
20.Bebidas aleohdlicas. ~  © T~ T T 77 . 000379 0.00077  0.00329 ~ 0.00038°  T0.00294  0.00047
2t Cerveza y malta, e TTmm T T 000568 . 0.00128 ~ 0.00476 ~ 0.00L19 ~ 0.00480 000128
22 Refrescos y aguas gaseosas } B - " 0.00455 000382  0.00526 000412 000777 | 0.00469
23.fabaca.” T T T 7000439 | 000101 0.00328 ~ 000126 000284  0.00072
24 Hilados y iejidos de Tibras blandas. TTTTOT T T TTTTO0066 000834 0.00960 T 000637 0.00375  0.00525
2% Hilados  tejidos de fibras duras. T T TT0.00201 000145 0.00138  0.00063 000060  0.0004)
26.0tras industrias texiiles T T70.00279  0.00200 0.00325 000207 000278 0.00196
27 Prendas de vestir. T T T 001280 G.00822 T 0.01008 000658  0.00803  0lws60
38.Cuero y calzado. T B T 0.00725 ' 0.00784  0.00677  0.00715 000487  0.00532
29, Asérraderos,triplay y lableros. oo T 0.00325 000378 0.003%6  0.00359 T 000253 T 0.00254
30.0itros productos de madera v corcho. ) TTT 7T 0.60500 T 000380 0.00577  0.00395 000511 0.00280
3b.Papel y cartdn. T T 000720 060318 0.00676  0.0026]  0.00649  0.00252
32.Imprentas ¥ cditorigles. T T 0.00SBT 0.00452  0.00559  G.00366T T 0.00794 000334
33.Petrélco y derivados. ) T TO0493 T 0.00219 000394 000157 000429 000206
34 Petroquimica bisica, T T/ T " 0.06151 77060021~ 0:00133 T C0.00051 T 000219 000099
33.Quimica hasica. ) ToTm e T 0.00255 0.00097 0.00264 ~ DODOET 000422 000094
36.Abands y ferfilizantes, T T - T 000144, 0.00057 0.00057 ~ 0.00039  0.006R3  0.00053
v libras anificiales. ~ -0 TT0.00421 0.00101 " 0.00359  0.00147 © 0.00395 00015
uduclos farmacéuticos. T T 0.00688 000270 ~ 0.00448 000210 " 060587 000194

39.Jabones, deicrgentes y cosméticos. T T 7 7700430 0.00158 000401 0.00138 000582 ~ vuniel
40,0tros pmduEiEsEfinTmos - T0.00413 ' 000096 ~ 0.0B493 000192 000677 T 000193
41 Prodicios de hule. - o o TT0.004R1 T 0.00157 ~ 0.00399  0.00150 ~ 0.00429  0.00154
4T Ariculgs de plastico. CoTT T 0.00341T ~ 0.00267 ~ 0.00410 ~0.60247 ' 000389 ~ 0.00286
43.Vidrio y producios de vidrio. - “TEO00I80 T 0.00165 T 6.00333 000146 0.00307  0.00823
44.Cementy, T © 0002367 T0.00063 000269 000070 000318  0.00082
45 Productos a bast dc productos no metalicos. T 000893 0.00754 T 0.00972 T 000590 T 001039 000615
46.Industrias basicas de hierro y acero. - T 001087 000406 T 001078 000417 00076 000782
47.Industrias basicas de metafes no ferrosos. - T 600252 000100 TB.00309  ooiiz T 06054R  0.0mos
48 Mucblés metalicos. T T T 0.00263 T 0.00TES T 0.00136 0006109 T 6.00096 000079
49 Produclos metdlicos estructurales. T T D.00Z18 0.00213 T 0.00192 7 000147 0.00186  0.00095
50.Otros producios melalicos excepto maquinaria. T i 04717 0.0051F 000716 ~ 0.00443  0.00838 000357
51.Maquinania y cquipos no cléctricos. - T 000827 0.00402  0.00845 T 0.004i0 T0D.00708 000319
33.Maguinaria y aparatos eléctricos. Tt TTO.00264 000160 G00327 T 000190 T 000391 T 000194
"53_Aparatos eicciro-domésticos. - - T 00006 T 000095 000241 0.00E40 000113 000085
'34.Equipos y aparatos electrénicos. - 0.00484. , 000348 ~ 00034 ~ 0.00345 - 000337 ~ 000258
55.Equipes y aparatos eléciricos. ~ — "~ T T T 000248 600145 T 000236 T 0601317 0.00248 000139
56 Automaviles. T T 7T T T T TT00600 T 0.00188 T 0.00841 T 0.002510  ¢.01004 000277
57 Carrocerias. moltores y accesorios para aufomaviles. B T 000530 T 000296 LOOGLS Q0030 0.00625 T 0.0040%
$§ Equipo y material de transporte. T 000157~ 000098~ vooii | 600343 T 000136 000193
59, Chras industrias manufactureras, ~ " " 60041 000297 DIMiSRE T ODDED T 000569  0.00355
GConstruccibn, _ I  G05383 006508 © 0.06552 009932 T 004019 aun2i0
61.Electrididad,gas ¥ agun. L . _ 00177 T 000302 " 0.01010° 0.00a1% 000399 000527
62.Comercio. . . 633207 014175 © 033057 ¢ 012812 . 020838  0.13098
63 Restaurantes y hotcles. "0.03138 |, 0.01981 003474 . 002316 | 0.05551 1 0.02664




CUADRO 4A (Continuacidn)

63.Restauranics y hoteles. T 0.0313% 1 001981 003474 002316 0.05351 102664

64.Transporte - - 004748 003144 005795 004210 G0E3T6 T 0.04465
05 Comunicagiones. T T T T T TTTTT U G0063E 000416 1 800720 000442 001764 T 000527
fi6.Servicios financicros, -t T Y0193 002 001976 001014 003737 oongd
67.Alquiler de inmuebles. T T T 009564 TTTO00E3S  0.06782 T 0.00799 008215 001020

68.Scrvicios profesionales, 0.01220 000921 0.01654 000819 002361 0 009%
69.Scrvicios dc educacidn, | 002458 0.04196 ~ 0.04230 ~ 047754 003688 0.8
70.Servicios médicos. . TT™Gozoog D045 003029 © 002330 003177 002944
71.Servicios dé esparcimiente. " poiiso | 00046R  0.00R06 T 0.00367  0.00804 400299
NOwosservicios. T T ng4g69  0.13595 004646 013977 004114 111267
Fuente: Elaboracién propia en base a datos del Sistema de Cusntas Nacionales de México.
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CUADRO 4A

Distribucin 60 Frocoencias y % Acumulado
CTare Trecnenern 152 acumulade HISTOGRAMA DEL VALOR DEL DINERO DE LAS 72 RAMAS
5 T A » DE 1970
11 6 B8.33%
16 22 36.89% <
21 18 63.69% 2 s
26 6 72.22% w
31 1 81.94% e
38 3 86.11% L
41 2 88.89%
48 3 93.06% o
51 0 93.06% 16 26 36 46 56 y
56 1 94.44% mayor...
61 3 98.61% CLASE
108 1 100.00%
Tofal k¢4 Nota: El maximo valor en ef Gllimo intervaio es 107,58 perieneciente a la rama 1.
Distribucidn o8 Frectencias y % Acumidado
Clase Frecuencia | % ocumulode
=z 5 o HISTOGRAMA DEL VALOR DEL DINERO DE 1980
1 1 1.39%
15 5 8.33% 20
2 12 2500% || < 15
25 16 4722% ]
3 9 59.72% % 10
as 6 68.06% 2
4 6 76.39% £ s
4.5 4 81.94% o e
5 3 86.11%
55 0 B6.11% 0.5 15 25 3.5 4.5 5.5 6.5 y
6 1 87.50% mayer...
6.5 2 90.28% CLASE
7 0 90.28% 5
y mayor... 7 1 Nata: EI mdximo valor es 20, por to que del iiltimo intervalo a este hay 7 frecuencias
Distribucion do Frecuenzias y % Actrusado
Clase Fr i acymulad,
= 5 i HISTOGRAMA DEL VALOR DEL DINERO DE 1890
12 11 15.28% 30
17 25 50.00% 25
22 1 65.28%
27 9 77.78% g2
32 3 81.94% il 15
=1
37 3 86.11% o
42 2 8889% || & 10
47 0 88.89%
52 2 91.67% 5
57 2 54.44% o i o
62 1 95.63% 7 17 z 3 47 57 87 y
67 1 97.22% mayor.
72 ] 97.22% CLASE
y mayor... 2 100.00%
Total 3 Nola. Ei maximo valor es de aprox de 110, por fa que del tilimo a este soio hay 4 valoras

Fuente: Elaboracton propia en base a los resultados de 1a estimacion del modelo (3.5).
Los datos empleados en el anterior, como se ha indicado, provienen del Sistema de Cuentas Nacionales de México.
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CUADRO 5A

BDistribucion de Frecuencias ¥ % Acurntiado
Clase Frecuencia % Acumulado HISTOGRAMA DEL VBP DE LAS 72 RAMAS DE 1970
719 1 1.39
2719 6 9.72 14
4719 13 27.78 o 12
6719 6 36.11 < 4
arg 8 47.22 o
10718 7 56.94 5 8
12719 5 63.89 3 6
14719 6 7222 @4
16719 1 73.61 w 2.
18719 i 75.00 0 - )
20719 2 77.78 o ® o @ @ o e >
22719 7 87.50 ~ s Is v r(s 5 3
112000 8 98.61 - - N s
712907 1 100.00
y mayor... 0 100.00 CLASES
Total 72
Distribucidn de Frecuencias y % Acumidado
Clase Frecuenda % Acumulado
6945 1 1.39
16945 6 9.72 o
26945 12 26.39 <
36945 B 37.50 Q
46945 10 51.39 w
56945 6 59.72 o
66945 5 66.67 u
76945 5 73.61 w
86945 1 75.00
96945 4 80.56
106945 0 80.56
206945 5 87.50
1300000 9 100.00
y mayor... 0 100.00
Total 72
Clase Frecuencia % Acum.
705 1 1.39
2705 9 13.89
4705 14 33.33
6705 1" 48,61
8705 8 56.94 o
10705 8 68.06 e
12705 5 75.00 g
14705 0 75.00 u
16705 z 77.78 o
18705 1 79.17 @
20705 2 81.94 w
22705 0 B1.94
62705 1 97.22 " w o w w o o w -
102706 1 98.61 S g & & £ 2 2 =&
142705 0 98.61 - = o © a o g
182705 1 100.00 -
y mayon.. o 100.00 CLASES
Tolal 12

Tuente. Elaboracién propia, los datos provienen de las Matrices de Insumo de! SCNM, Varios Afos.
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