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CAPITUIC L

INTRODUCCION

1.1. JUSTIFICACION DEL TEMA.

De 1982 a la fecha, el gobierno de nuestro pais ha procurado centrar sus refaciones
economicas con el resto del mundo bajo un nuevo modele de desarrolle basade en el
librecambic, con el fin de romper con los cuellos de botella generados en el petiodo de
sustitucién de importaciones y de propiciar mayores niveles de competitividad. En dltima
instancia, se pretende que con la nueva orientacién en materia de politica exterior se alcancen
niveles econdmicos acordes a las necesidades de un pais moderno capaz de competir en un
mercado internacional cada vez mas interconectado y globalizado (Abdala, 1996).

La Micro, Pequefia y Mediana empresa, que representan mas del 95 por ciento de todas las
empresas en el pafs y emplean poco més del 50 por ciento de trabajadores en México, estan
inmersas en tal proceso de desarrollo. Sin embargo, tienen carencias de estudios de metcado,
tecnologia, costos, entre otros. Es por ello que se hace necesario realizar investigaciones para
coadyuvar al fortalecimiento y crecimiento de diches organizaciones (Rodriguez, 1994).

Efectuar un estudio de cada problema, asi como de todas las MYPES (micro, pequefias y
medianas empresas) por una sola persona, es muy extenso y por tanto inviable.

El autor de la presente se centra en la investigacién de una guia para realizar compras de
importacién de productos de funcion de hierro o acero en la peguefia y mediana empresa

debido a:



1. La importancia de la pequefia y mediana empresa en México. En el caso de las empresas

productoras refacionadas con este giro(productos metalicos), en 1993 su composicion era

1a siguiente:
Empresas | Niimero' | % | Empleados” | % | Produccién’ | % | Porcentaje’
{Miles de pesos) PIB nacional
Pequefia 2,659 84 94,619 39 26,5054 Q.1 0.08
Mediana 351 10 54,219 22 5,243,4549 1239 1.93
Grande 178 6 85,667 39 16,498,542 76 6.15
Total 3328 100 | 244,505 100 21,768,552 100 8.1

As{ observamos que ¢l nimero de pequefias y medianas empresas era superior (94%) a las
grandes empresas {6%), pero en produccién y en la generacion del PIB las cifras se
invittieron. En cuanto al nimero de empleados se observa que la pequefia y mediana empresa
representd en 61%, en tanto la grande el 39%,

2. La falta de ciertos productos en México (gque son necesarios) de fundicion de hierro o
acero, que por lo tanto se importan y a la vez la carencia de una guia para efectuar este
procesa. Dentro de los productos que se mencionan anterjormente ienemos a ciertas
manufacturas de acero inoxidable, de acero aleado, tornillos y otras de hierro o acero que
en 1995 vy 1996 las importaciones legaron a 127 vy 2.01 miles de millones de ddlares
respectivamente.,

3. La firma de los tratados de libre comercio por parte de México con: Estados Unidos y

Canadd, Colombia y Venezuela, Bolivia, Costa Rica, y Nicaragua.

! Estadistica de la Industria Nacional por Rama de Actividad Dic-84/Jul-98, SECOF!. México: septiembre de
1998 - Rama productos metalicos -,
? Ibidem.
: La Industria Sideriirgica en Cifras, edicién 1997. INEGI, México: 1998 Pag. IX v 25
Tvidem




1.2, OBIETIVQ GENERAL,

Brindar un panorama claro y preciso al lector de las actividades que se necesitan
realizar en una compra al extranjerc (importacion} de fundicion y manufacturas de hierrc o
acero, desde el propio almacén del comprador hasta el witimo registro gue se debe hacer

para concluir con dicha compra.

La presente obra se encuentra integrada asf:

En el capitulo I, se presentan las instituciones u organizaciones a las que acudid el autor
para consultar sobre diversos temas que se exponen ¢n los demés capitulos.

En en capitulo I, se enuncian los fundamentos tedricos del presente trabajo. Entre ellos
estdn el proceso de compras nacionales e internacionales por diversos autores, las pequefias y
medianas empresas en México, las consideraciones para efectuar una importacion a nuestro
pais, y la apertura comercial que ha gestionado el Gobierno Mexicano con diversas
organismos internacionales (OMC, OCDE, APEC) y en particular los tratados de libre
comercio firmados con Chile (1992), Estado unidos y Canada (1994), Costa Rica (1995),
Venezuela vy Colombia (1995), Bolivia (1995), y Nicaragua (1998).

En el capitulo IV se describen los requerimientos para realizar compras al extranjere de
prodeutos de fundicion y manufacturas de hierro y acero. En éste capitulo se hace énfasis en
los requisitos y obligaciones para ser importador, la seleccidn de proveedores de otro pais, los
terminos de negociacién internacional, las medidas de regulacién o restriccién no arancelarias
a que estin sujetas diversas mercancias para su importacidn, entre otros no menos

importantes.



En el capitulo V estan la setie de actividades que de manera logica se deben realizar para
las compras y posterior importacién de mercancias, en un formato similar a un manual de
procedimientos. En dicha guia intervienen las distintas unidades inmersas en €l procese de
compra, por ejemplo el comprador, el proveedor, los servicios aduanales, trafico, los bancos y
el requiriente.

Por titimo el lector puede encontrar las conclusiones, un glosario de los términos mas
comunes, utilizados dentro de la guia de compras, y dos anexos; el primero de ellos,
denominado “formatos™ en el cual contiene diversas formas tanto oficiales como elaboradas
por el autor; en el segundo se anotan los diverses métodos para efectuar la valuacién de

mercancias en la aduana de acuerdo con la Ley Aduanera.



CAPITULO II.

METODOLOGIA
La pre:s;:me investigacion se llevd a cabo mediante la eonsulta a veces personal vy otras
tamtas por INTERNET, de las siguientes instituciones y/u organizaciones. Las direcciones
electronicas se encuentran después de la bibliografia.
s Asociacidn Nacional de Importadores y Exportadores de la Repiblica Mexicana
(ANIERM).
- Visita personal.
s Bancomer.
s Banco de México.
¢ Banco Nacional de Comercio Exterior (BANCOMEXT).
- Biblioteca,
¢ Cémara Americana de Comercio en México.
- Biblioteca.
- Atencidn a socios.
+ Céamara Nacional del Hierro y el Acero (CANACERO).
- Gerente de Comercio Exteriot.
- Gerente de Promocidn y Uso del Acero.
¢ Camara Nacional de la Industria de la Transformacion de los E.UM. (CANACINTRA)
e (Céimara de Comercio, Servicio y Turismo de la Ciudad de México (CANACO DF).

¢ Confederacion de Camaras Industriales de los E.UM. (CONCAMIN).



Diario Oficial de la Federacion (DOF)
- Visita personal.
Instituto Nacional de Estadistica, Geografia e Informdtica (INEGI).
- Biblioteca.
- Banco de Informacion Econdmica.
Organizacién de Estados Americanos (OEA).
Secretaria de Comercio y Fomento Industrial (SECOFI).
- Direccién General de Servicios al Comercio Exterior.
- Direccion General de Normas (DGN)
- Sisterna de Informacién Empresarial Mexicano {(SIEM)
- Unidad de Practicas Comerciales Internacionales (UPCI)
- Biblioteca
Secretaria de Relaciones Exteriores
Seguros la Provincial
Universidad Nacional Auténoma de México {(UNAM).
- Facuitad de Contaduria y Admuinistracién (FCA).
v Biblioteca
- Facultad de Economia.
v Biblioteca
- Biblioteca Central

v Area de tesis y acervo general.



CAPITULO 1II

MARCO DE REFERENCIA

3.1. Sobre la pequeila ¥ mediana empresa

3.1.1. ; Qué es una Pequefia Empresa? y ;Qué es una Mediana Empresa?

1.a definicién més precisa de orden oficial de lo que es una pequefia y mediana empresa la
brinda el Instituto Nacional de Estadistica, Geografia e Informdtica (INEG! y Nacional
Financiera (NAFIN). Para saber si es una pequefia 0 mediana empresa es necesaric tomar en
cuenta el nimero de empleados y las ventas anuales de las mismas, para lo cual se reproduce
los datos brindados por tales organizaciones a la fecha en el Cuadro 3-1 (Septiembre de

1998).

TAMAROD NUMERO DE VENTAS
EMPLEADOS ANUALES
Micro Hasta 15 $ 900,600
Pequefia 16 a 100 $ 9,000,000
Mediana 101 a 250 $ 20,000,000
Grande Mas de 250 | Mas $20,000,000

Cuadro 3-1, Clasificacitn de las empresas
Fuente: INEG] y NAFIN.

3.1.2. Giro principal de la pequefia y mediana empresa.

En su gran mayoria, las pequefias y medianas empresas estdn dedicadas a la actividad
comercial. Ademds es notorio que las empresas dedicadas a la transformacion de sus

productos los comercializan ellas mismas (Anzola, 1993; Rodriguez, 1994).



La pequefia empresa estd dedicada a la venta al detalle ain siendo éste uno de los
sectores mas competidos y que deja menor margen de utilidades; pero considerando que este
tipo de pequefias empresas se hace relativamente mis fécil ¥y que los riesgos de sus
operaciones son menores, resulta atractivo. La actividad comercial tiene una importancia
fundamental dentro de la vida empresarial, pues cerca del 80 por ciento de estas empresas se
dedican al comercio o a la prestacion de servicios y el resto a actividades de transformacion

(Anzola, 1993).

3.1.3. Importancia de la pequefia y mediana empresa.

Su importancia radica en el nimero de empresas que existe en México, asi como del
nimero de empleos que brindan:

- Mis de 95 % de todas las empresas en nuestro pafs, son pequefias y medianas. En
particular en la industria metalica basica {Cuadro 3-2), en 1995 y 1996 representé en 94%
del total de empresas, en 1997 el 95% y hasta julio de 1998 ef 93%.

- Emplean poco mas del 50 % de trabajadores en México. En la industria metélica basica
{Cuadro 3-3) en 1995 significo el 62% del total de empleados en tal industria, en 1996 y
1997 €l 57 y 59% respectivamente y hasta julio de 1998 el 55%.

Estas empresa ofrecen un campo experimental en donde se generan con frecuencia nuevos
productos, nuevas ideas, nuevas técnicas y nuevas formas de hacer las cosas (Rodriguez,

1994).



Empresa 1995 % 1996 % 1997 %o 1998* | %
Pequefta 2,290 84 | 2,446 83 | 2,727 83 [ 2,905 82
Mediana 290 10 345 11 347 12 383 11
Grande 153 6 178 6 199 5 217 7
Total 2,733 100 3,019 1007 3,273 100 | 3,505 100

Cuadro 3-2. Industria metdlica basica, Niimere de establecimientos por afio.
Fuente: Estadistica de la industria nacional por rama de actividad Dic-84/Jul-98
SECOF!. México: 1998. - Rama de productos metalicos-
* Datos hasta julio de 1998

Erpresa | 1995 | % | 1996 | % | 1997 | % | 1998% | %
Pequefia | 79,599 | 40 | 87,928 | 37 | 96,646 | 37 | 102,355 | 35
Mediana | 44,707 | 22 | 52,732 | 22 | 51,926 | 20 | 58,995 | 20
Grande 75969 | 38 | 94458 | 41 | 111,967 | 43 | 126,826 | 45
Total 200,275 | 100 235,118 | 100 260,539 | 100 [288,176 | 100

Cuadro 3-3, Industria metilica basica. Personal ocupado por afio.

Fuente: Estadistica de la industria nacional por rama de actividad Dic-84/ful-98
SECOFI. México: 1998. - Rama de productos metdlicos-
* Datos hasta julio de 1998

3.1.4. Caracteristicas principales de la pequefia y mediana empresa.

Autores tales como Anzola, 1993; Gravinsky, 1992; Meéndez, 1994; y Rodriguez,
coinciden en seflalar lo siguiente, respecto a las principales caracteristicas de la pequeiia y
mediana empresa:

- Utilizan cada vez mds maquinaria y equipo, aungue siguen baséndoese en ¢l trabajo manual.
- Sonempresas de tipo familiar, constituidas principalmente como sociedades andnimas.
- El capital es aportado por una o pocas personas para establecer la empresa.

- Los propios duefios dirigen la marcha de la empresa, su administracion es empirica.



Las actividades se concentran en el duefio de la empresa, que es el que ejerce el control y
direccion general de la mismas, es conocido como el “hombre orquesta™

El mercado local ¢ regional es el objetivo predominante de la pequefia empresa, aungue
pueden dominar y abastecer un mercado mas amplio, incluso nacional.

Tratan de mantener una relacion estrecha con sus clientes.

El niimero de empleados del negocio crece y va de 16 a 250 personas.

De manera particular Anzola (1993) indica otras caracteristicas que parece importante

destacar:

La empresa pequefia crece principalmente a través de la reinversion de utilidades, ya que
no cuenta con el apoyo técnico-financiero significativo de instituciones privadas ni del
gobierno. Ademds existe un gran desconocimiento con respecto a la existencia y
funcionamiento de organismos de apoyo financiero y téenico, ya sean piblicas o privadas,

La pequefia empresa carece de una estructura formal en todas sus éreas, aunque en la

mediana ya existe una estructura definida.

3.1.5. Problemas en la pequefia v mediana empresa.

Con respecto de Jos problemas en la pequefia y mediana empresa, distintos avtores

(Anzola, 1993; Méndez, 1994; Pickle, 1994; y Rodriguez, 1994) concuerdan en lo siguiente:

Falta de estudios de preinversion que comprendan un anilisis de variables, tales como

mercado, tecnologia, costos, localizacién y financiamiento.



+ Asistencia crediticia no oportuna y poco agil, ocasionada por desconocimiento, tramites
complicados y limitaciones para el acceso en la obtencion de créditos suficientes a tasas de

interés razonables.

Falta de experiencia en el ramo (inexperiencia).
* Falta control de inventarios.
s Escasa mano de obra calificada, bienes de capital y recursos econdémicos, lo que limita a la

empresa en la expansién de mercado.

Falta de experiencia administrativa (incompetencia).
¢ Les afecta con mayor facilidad los problemas que se suscitan en ¢l entormoe econdmico,
como la inflacién y la devaluacién.

La calidad de la produccién no siempre es la mejor, muchas veces es deficiente por que los

controles de calidad son minimos o no existen.
s Son mas vulnerables a la fiscalizacién y control gubernamental, se encuentran temerosos a

las visitas de los inspectores.

3.2. Sobre las compras

3.2.1. Concepto de compras

Deniro de este punto se presentan algunos de los conceptos de compras en €l cuadro 3-4.
Para ] autor, Comprar, es adquirir bienes y/o servicios con la calidad justa, en el tiempo de
entrega acordado, para cumplir con los objetivos que la administracién de la misma ha
planteado. Para llevar a cabo lo anterior es necesario utilizar un proceso que va desde el

surgimiento de una necesidad hasta {a recepcion y pago del bien y/o servicio solicitado.



AUTCR

CONCEPTO DE COMPRAS

Pierre M. Muller
(1967

Tiene por objeto asegurar el suministro de un producto capaz
de prestar cierto servicio a la empresa (o a sus clientes s se
trata de revenderlo, en el mismo estado) en la calidad y en la
fecha deseada y al menor costo final.

Michele Calimeri

Constituye una actividad especializada que debe ser realizada

(1969) de un modo racional, con el objeto de comprar para cada tipo
de materia necesaria: la calidad justa, la cantidad justa, al
precio justo, en el momento justo y con la entrega a tiempo
justo,

Sérvulo Anzola | Comprar es adquirir algo por dinero.

(1993)

Michael Leenders,

Harold E. Fearon y

Wilbur B. England
(1995)

Compras describe le proceso de comprar: considerando la
necesidad, localizacion y seleccién del proveedor, negociando
un precio y otros témminos pertinentes, dando seguimiento
hasta asegurar su envio.

Salvador Mercado
(1996)

Es adquirir bienes y servicios de la calidad adecuada, en el
momento y al precio adecuado y del proveedor mas
apropiado.

Cristobal del Rio
(1998)

Comprar es adquirir bienes y/o servicios para satisfacer las
necesidades de una entidad, después de ello lograr su objetive
eficientemente.

Cuadro 3-4. Concepto de compras por varios autores.
Fuente: Cuadro elaborado por ¢l autor (varios libros).

3.2.2. Conceptualizacion de abastecimientos'

a) En las empresas industriales, significa almacenar productos que se consumen dentro del
establecimiento, incluyendo papeleria y los articulos de oficina en Estados Unidos.
b) Para otros el témino abarca como minimo las funciones de: compra, almacenamiento y

recepeion.

! DEL RIO Gonzilez, Cristébal {1998). Adguisiciones v abastecimientos. Ecafsa, México, Pig, 1-9



3.2.3. Importancia de las compras.

El éxito de cualquier empresa depende en gran parte de la manera en que administren y
hagan sus compras (Del Rio, 1598; Mercado, 1996; y Rodriguez, 1994).

Las empresas industriales, comerciales y de servicios desembolsan cantidades considerables
en la compra de materia prima, dtiles de oficina, equipo, herramientas, mobiliario, etc. (Del
Rio, 1998; Mercado, 1996).

La funcién de compras resulta vital para lograr la operacion eficientemente de los negocios
pequefios. El pequefo fabricante debera planear la compra de materia prima que transforma en
las mercancias que €l vende. El pequefio mayorista debe tomar decisiones de compra que le
permitan poder vender mercancia en cuanto los minoristas lo demanden (Pickle, 1994).

Para ser mds preciso, las compras son importantes por las siguientes razones:

1. Por su impacte sobre las utilidades (Anzola, 1993; Leenders ef af, 1995; Rodriguez, 1994;

y Zenz, 1993).

Para ejemplificar el impacto de las compras sobre las utilidades se utiliza el “multiplicador
de compras™’. Este multiplicador indica la cantidad de incremento en ventas necesario para
igualar un peso ahorrado en compras.

La relacién entre las utilidades y las compras depende del margen de utilidad bruta de la
empresa. Suponiendo un margen de utilidad bruta del 10 por ciento, una firma requiere de 10
pesos de ventas para igualar a un peso de incremento en pesos de las utilidades sea igual a los
pesos ahorrados en las compras, El multiplicador de utilidades de compras para el margen de
utitidad bruto alternativo se muestra en el cuadro 3-5, como la cantidad equivalente de

incremento en ventas necesarias para igualar a un peso de ahorro €n compras.

2 ZENS, Gary J (1993). Compras y administracidon de materiales (2° Reimp,).Limusa, México, Pig. 23




Margen de utilidad | Valor de ventas para
Bruta, lograr un peso de
compras.
2.5% $ 40.00
5.0% 20.00
7.5% 13.30
10.0% 10.00
15.0% 6.70

Cuadro 3-5. Efecto del ahorro en compras.
Fuente: Gary Zens (1993). Pag. 24

2. Por las erogaciones mayores de dinero de ventas.

En las empresas de servicios por ejemplo en un Banco o en un Hospital el dinero de las
coinpras como porcentaje de ingresos de operacion es aproximadamente del 20 por ciento,
dado que en este sector de servicios, la intensidad es mds trabajo que de materiales
(Leenders et al, 1995).

En las empresas industriales, los materiales (materia prima, accesorios, materiales de
consumo), inciden en mas de la mitad del precio de venta de los productos acabados y
superan a las inversiones en salarios, gastos generales de venta, impuestos, entre otros
(Calimeri, 1969; Leenders ef al, 1995),

En las empresas comercializadoras, el porcentaje de erogacién de dinero de ventas puede
ir del 70 al 80 por ciento (Anzola, 1993).

Es una fuente de informacion.

Las nuevas técnicas de comercializacion v los nuevos sistemas de distribucidn que utilizan

los proveedores pueden ser interesantes para el grupo de comercializacion. Las novedades

respecto a las principales inversiones, las funciones, pelitica internacional y desarrollo



econémico, quicbras, promociones principales, clientes actuales y potenciales, todo ello es de
importancia para las finanzas de comercializacion, la investigacién y para los dirigentes
(Mercade, 1996).

4. Efectos sobre la posicion competitiva.

Una empresa no puede competir 2 menos que envie los productos terminados o los
servicios cuando se necesitan y al precio que el cliente considera justo. Si el departamento de
compras no realiza su trabajo, la empresa no tendrd los materiales necesarios cuando se les
requieren a los precios que permitan conservar los costos de los productos bajo control

(Leenders er al,1995).

3.2.4. Objetivos de Ia fincién de ¢compras.

Bl aleance y los objetivos de la funcibn de compras y su importancia para el logro de los
objetivos organizacionales varfan de una organizacién a otra (Baily, 1991). Sin embargo se
presentan los siguientes objetivos generales de dicha funcién, sobre los cuales Aljian (1981),
Leenders et al (19953), Mercado (1996), Pickle (1994), y Rodriguez (1994) coinciden.

1. Reducir los costos de los bienes y/o servicios adquiridos para obtener mayores utilidades.

2. Proporcionar un flujo ininterrumpido de materiales, abastecimientos y servicios requeridos
para Ja operacién de la organizacion

3. Conservar las inversiones y pérdidas minimas en el inventario,

4. Mantener los estindares o controles de calidad adecuados.

5. Evitar duplicidades, desperdicios e inutilizacion de materiales.

6. Mantener buenas relaciones con los proveedores, asi como la imagen ante los mismos.

7. Lograr interrelaciones de trabajo armoniosas y productivas con otras reas de la empresa.
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3.2.5. Tipos de compras y abastecimiento
Si bien Aljian (1981), Cruz (1989), y Zenz (1993), mencionan tipos de compras y

abastecimientos, es Del Rio {(1998) quien incluye en su libro Adgquisiciones y abastecimientos

todos los tipos de compra y es de quien se toman para describirlos como sigue:

e Compra anticipada. Se le llama asi a aquella que puede ser planeada ¥ llevarse a cabo de
antemano, surgiendo de una necesidad normal o consuetudinaria y no de la adquisicion de
productos para elaborar proyectos especiales.

s Compra de emergencia. Surgen cuando el factor tiempo priva de utilizar la compra
normal.

s Compra especulativas. Se considera a ¢ésta, una variante de la compra anticipada
combinada con la fluctuacion de precios a la alza y relacionada con una ética de comercio.

e Compra reciproca. Es usada por e! proveedor como una medida de presion, en la cual éste
tiene mas poder, pues pone condiciones a su conveniencia. Dicha compra se observa en
época de depresion, donde se hace todo lo posible por obtener pedidos,

s Compras personales. Se refiere a realizar compras para la gente de la entidad por medio

del departamento de compras.

3.2.6. Compras nacionales e Internacionales.

Una forma de clasificar las compras es de acuerdo al dmbito en que éstas se dan, el cual
puede ser nacional e internacional como sigue (Mercado, 1996; Rodriguez, 1994):
- Compras nacionales. Son aquellas que se efectian dentro de las fronteras de un pais, con

arreglo a Ja las leyes del mismo y pueden subclasificarse en:



* Locales. Cuando se realizan en la misma plaza.

* Foraneas. Cuando se realizan en plazas distintas, pero de un mismo pafs.

- Compras internacionzles o al extranjero. Son aquellas que se efectiian entre dos o mds
pafses que se rigen por las leves de los paises que se realizan (importaciones y
exportaciones).

* Compras de importacion. Son aquelias que se hacen directamente a un proveedor

externo o a través de los canales de distribucidn del exportador extranjero establecido en

el pais importador.

* Compras para exportacidn. Son aquellas adquisiciones de materiales de fabricacion
nacional o exiranjera, que se realizan con el fin de exportar a uno o varios paises del
exterior.

Las compras en el extranjero, representan una alternativa importante para un departamento
de compras astuto (Leenders er af, 1995).

La tendencia de los administradores nacionales a estimular las importaciones, es debido a
que se han reducido las tarifas aduanales mediante convenios mercantiles, tratados de libre
comercio (TLC, México-Chile y otros), a las innovaciones tecnologicas y a que los medios de
transportie son mas rapidos, al incremento en el uso del inglés en el comercio internacional y a
las organizaciones de comercio internacional (Aljian, 1981; Del Rio, 1998).

Razones para comprar en ¢l extranjero.

Existen varias razones que causan que se seleccione un vendedor extranjero como fuente
preferente (Del Rio, 1998; Leenders ef a,1995; Mercado, 1996):

+ Precios inferiores.



¢ Mejor calidad.

o Unica fuente disponible (indisponibilidad de articulos nacionales)

¢ Tecnologia mas avanzada.

o Actitud de ventas mas consistente.

+ Mayor cooperacidn de envio.

s Preferencia por los convenios, bloques econémicos y de produccién.

Al contratar compras de materiales al exterior, se tienen distintos canales de importacion,
de seleccion, mismos que dependen del tamafio y capacidad de la empresa, la naturaleza del
negocio, la estructwra financiera, y métodos, asi como las practicas mercantiles (Del Rio,
1998). El proceso para localizar proveedores extranjeros es basicamente el mismo que se

utiliza en la bisqueda de proveedores nacionales (Mercado, 1996).

3.2.7, Qrganizacidn del departamento de compras en una pequefia empresa,

Para que las actividades de compras se realicen de la mejor manera posible, es necesario
tener un drea especial para organizarlas. La organizacién del departamento de compras
depende del tamafio, giro, importancia y necesidades de cada organismo (Cruz, 1989; Del Rio,
1998: Rodriguez, 1994)

En las empresas pequefias no pueden ocupar personal de compras de tiempo completo por
que la cantidad de operaciones que realizan no lo requieren, por lo que las compras por lo
generad las lleva a cabo el gerente o el duefio del negocio, © bien ejecutivos no especializados

en la funcién de compras (Calimeri, 1969; Del Rio, 1998; Mercado, 1996),



En una mediana empresa, en donde la actividad de compras se hace mas compleia, la
organizacion debera ser de otra indole v con el personal mas capacitado y en algunos casos
con cierto grado de especializacion (Calimeri, 1969; Rodriguez, 1994),

Funciones del departamento o del responsable de compras (Del Rio, 1998; Mercado, 1996):
a) Elegir, tratar y platicar con los proveedores.

b) Investigar cotizaciones de precios y realizar un andlisis.

¢) En su caso, solicitar perisos gubernamentales de importacidn,

d) Poner en circulacién las drdenes de compra y darles seguimiento,

¢) Buscar la forma de transportar las adquisiciones.

f) Investigar nuevos mercados.

3.2.8. Proceso de compras,

Todos entendemos que los procedimientos y formas para realizar una compra varfan de una
compaiiia a otra. Debido a estas diferencias seria en extremo dificil sugerir un proceso
universal aceptable que cumpliera con los requerimientos de cada tipo de negocio (Hedrick,
1971). Sin embargo se presenta a continuacion en el cuadro 3-6, algunos de los procesos.
Como se puede apreciar en dicho cuadro, los procesos de compras de Leenders et of (1995) y
Zenz (1993) son los mis completos, despuds estan Anzola (1993) y Baily (1991)
respectivamente. A continuacion se describen cada una de las etapas del proceso:

1. Reconocimiento de una necesidad.
Cualquier compra se origina en el reconocimiento de una necesidad definida de algo en la
organizacion. La persona responsable de alguna actividad en particular debe conocer cudles

son los requerimientos individuales de la unidad qué, cudnto y cuindo se necesitan. Esto
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puede dar como resultado una requisicién al departamento de compras (Anzcla, 1993;

Leenders et al, 1995; Zenz, 1993).

w 1 2 |3 4 5 6 7 8 9
Autor e
Michele Calimeri

(1969) RS

Floyd Hedrick

(1971) v | v vV
George Aljian

(1981 v | v v | v | v
Leonel Cruz M,

(1989) v |7 v | v | v
Peter TM Bail

ee(rlggl) Nel v vl v v v | v
Sérvulo Anzola

(1993) VA A A O 2 R BV
Gary J. Zenz

a?l’g%) viv|velv | viv o | v

Joaquin
Rodriguez (1994) i N A
Michael Leenders

Salvador

Mercado v v v v/ v

(1996)
Cristobal del Ri

s ((’1398)8 ° N AV R VN VA

Cuadre 3-6. Proceso de compra por vatios autores,
Fuente: Cuadro elaborado por el autor (varios libros).

Nota: Los niimeros indicados en este cuadro describen las etapas siguientes,

1. Reconocimiento de una necesidad. 6. Expedicion y seguimiento de la orden.
2. Descripcidn de la necesidad. 7. Recepcidn e inspeccidn de la factura.
3. Seleceidn de posibles fuentes. 8, Revision y pago de la factura

4. Determinacién del precio y los términos 9. Mantenimiento de los registros.

5. Preparacion y asignacion orden de compra
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2. Descripeion de la necesidad de compra.

Es indispensabie tener una descripcién precisa de 1a necesidad del articulo, del producto o
del servicio objeto de requisicion. Los términos usados en la descripeion de los articulos que
se reguieran deben ser uniformes; es importante la nomenclatura adecuada para evitar
equivocaciones (Anzola, 1993; Calimeri, 1969).

3, Seleccion de las posibles fuentes de abastecimiento,

La seleccidn de proveedores constituye un papel importante de las funciones de compras
que incluye la localizacion de fuentes calificadas de abastecimiento y la evaluacién de la
probabilidad de gque un acuerdo de compra pueda resuliar con el tiempo en el envio de un
producto satisfactorio y en los servicios necesarios - antes y después de la venta- (Calimeri,
1969; Cruz, 1989; Leenders et al,1995; Zenz, 1993).

4. Determinacién del precio y de los términos de compra.

Es de vital importancia conocer las condiciones o términos en que estd comprando el jefe o
departamento de compras, asi como ¢l precie negociado (Floyd, 1971; Mercado, 1996).

E! precio puede ser determinado a través de catdlogos, listas de precios vy tablas de
descuento. Otro método de determinacién del precio es Ja negociacion directa (del Rio, 1998,
Zenz, 1993).

5. Preparacion y asignacion de la ovden de compra.

La asignacion de una orden de compra incluye usualmente Ja preparacién de una orden de

compra, La transaccién puede dar como resultade complicaciones legales sino esta bien

registrada correctamente. Por esa razdn, aun cuando una orden sea dada por teléfono, debe
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ser seguida de una orden por escrito con fines de confirmacién. Todas Ias empresas tienen
formas para sus 6rdenes de compras (Anzola, 1993; Leenders ef al, 1995;Mercado, 1996).
6. Expedicion y seguimiento de Iz orden.

Después de que se ha enviado la orden de compra al vendedor, el comprader puede desear
seguir la orden. Seguimiento, es la verificacidn rutinaria de una orden para asegurar que el
vendedor serd capaz de satisfacer las promesas de envio si surgen problemas. A menudo dicho
seguimiento se hace por teléfono (Floyd, 1971; Leenders ef al, 1995; Zenz, 1993).

7. Recepcidn e inspeccion de los articulos.

Ademds de comprobar la cantidad de articulos recibidos, es necesaria la inspeccion de los
mismos. La inspeccidn sobre calidad se maneja de manera diversa segin los diferentes
intereses, que va desde muestras hasta el 100 por ciento de inspeccidn, desde observar el
material hasta comprobarlos en un laboratorio. En caso de que falte material se le harén saber
las causas al proveedor correspondiente (Anzola, 1993; Zenz, 1993).

8. Revision y pago de Ia factura.

El procedimiento relativo a la liguidacidén de una factura no es uniforme, de hecho, hay
diferencia de opiniones sobre si la comprobacidn y aprobacién de la factura es funcidn del
departamento de compras o del departamento de contabilidad. Lo que esté claro es que una
factura debe ser revisada, comprobada y pagada en el tiempo estipulado en las condiciones de
compra (Del Rio, 1998; Leenders ef al, 1995; Rodriguez, 1994).

9. Mantenimiento de los registros.
Después de haber pasado por todas las etapas descritas, todo lo que resta para Ia

disposicion de cualquier orden es completar los registros del departamento de compra. Esta
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operacion consiste eén poco mis de reunir y archivar las copias de las ordenes, de los
documentos relacionades con dicha orden y transferir a los registros apropiados la

informacion que el departamento desea conservar {Leenders et al, 1995; Zenz, 1993).

3.3. Congideraciones para ta importacién en México.

3.3.1.Concepto de importacion de bienes y/o servicios en México.

Ley Aduanera. La importacién es la entrada de mercancias en el pals, para permanecer en
el mismo de forma temporal o definitiva (Art. 96 y 104 Ley Aduanera). Entendiendo por
mercancias, l0s productos, articulos, efectos y cualesquier otros bienes, aun cuando las leyes
los consideren inalienables o irreductibles 2 propiedad particular {Art. 20 fraccién 111, Ley
Aduanera).

Ley del Impuesto al Valor Agregado (IVA). Se considera importacion de bienes o
servicios, de acuerdo con esta ley, los siguientes (Art. 24 Ley IVA):

- La introduccién al pafs de bienes.

- La adquisicidn por personas residentes en el pais de bienes intangibles enajenados por
personas no residentes en él.

- Eluso o goce temporal en territorio nacional, de bienes tangibles cuya entrega se hubiera
efectuado en el extranjero.

- El aprovechamiento, en temritorio nacional, de servicios tales como seguros,
afianzamientos, asistencia técnica y otros, cuando se presten por no residentes en el pais,

- Cuando un bien exportado temporalmente retorne al pais habiéndose agregado valor en el
extranjero por reparacién, aditamentos ¢ por cualquier otro concepto que implique un

valor adicional se considerard importacién de bienes y servicios.
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Un concepto que al autor le parece muy acertado es el que dan Witker y Jaramillo (1996):

La itnportacion es la operacién mediante la cual se somete a una mercancia extrenjera a la
regulacién y fiscalizacion tributaria, para poderla después libremente destinar a una funcién
economica de uso, produccién o consumo. Esta operacién puede recaer en distintos tipos de
objetos transportables y se materializa en el momento de pasar la linea aduanera (territorio
aduanero) ¢ introducirla a consumo en el interior del pafs, Segiin su destino o funcién, se

distinguen las importaciones definitivas y las temporales.

3.3.2._Fuentes juridicas internas que norman las importaciones.

3.3.2.1. Articulo 131 constitucional.
La fuente primaria que encontramos en materia de comercio exterior es éste articulo
constitucional, que indica:

Es facultad privativa de la Federacion gravar las mercancias que se importen o se exporten,
o que pasen de transito por el territorio nacional asi como reglamentar en todo tiempo y ain
prohibir, por motives de seguridad o de policia, la circulacién ¢n el interior de ja Republica de
toda clase de efectos cualquiera que sea su procedencia; pero sin que la misma Federacion
pueda establecer ni dictar en el Distrito Federal los impuestos y leves que expresan las
fracciones VI y VII del articulo 117.

El ejecutivo podra ser facuitado por el Congreso de la Unidn para aumentar, disminuir o
suprimir las cuotas de las tarifas de exportacién e importacién, expedidas por el propio
Congreso, y para crear otras, asf como para restringir y para prohibir las importaciones, las
exportaciones, el transito de productos, articulos y efectos cuando lo estime vigente, a fin de
regular el comercio exterior, la economia del pals, la estabilidad de la produccion nacional, o
de realizar cualquier otro propésito en beneficio del pais. El propio ejecutivo al enviar al
Congreso el presupuesto fiscal de cada afio, someterd a su aprobacion el uso que hubiere

hecho de la facultad concedida.
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“Este precepto constitucional es reglamentado por la Ley de Comercio Exterior publicada
en el Diario Oficial de la Federacion (DOF) el 27 de julio de 1993, misma que tiene su
reglamento, ¥ que s¢ publico en el mismo Diario €l 30 de diciembre de 1993, En estas fuentes
se encuentra Ja base constitucional de] manejo de esta materia, de parte de la Federacion y
especificamente del presidente de la Repiblica y de los cuales derivan el resto de las

disposiciones aplicables™,

3.3.2.2. Ley de comercio exierior (LCEY

De acuerdo con el articulo Segundo Transitorio de la Ley de Comercio Exterior se abrogd:
la Ley Reglamentaria del Art."131 de la Constitucién pelitica de los Estades Unidos
Mexicanos en materia de Comercio Exterior ¥ la Ley que Establece el Régimen de
Exportacion de Oro, publicadas en el DOF los dias 13 de enero de 1986 y 30 de diciembre de
1980, respectivamente, sustituyéndose por la Ley de Cometcio Extetior.

La presente Ley tiene por objeto regular y promover ¢l cotmercio exterior, incrementar la
competitividad de la economia nacional, propiciar ¢l uso eficiente de los recursos productivos
del pais, integrar adecuadamente la economia mexicana con la infernacional v contribuir a
elevar el bienestar de la poblacion (Art. 1°, LCE).

1 as disposiciones de esta Ley son de orden ptiblico y de aplicacién en toda Ja Repiiblica,
sin perjuicio de lo dispuesto por los tratados o convenios internacionales de los que México
sea parte. La aplicacién e interpretacién de estas disposiciones corresponde para efectos
administratives al Ejecutivo Federal por conducto de la Secretaria de Comercio ¥y Fomenio

Industrial (SECOFT) (Art. 2°, LCE).

3 WITKER, Jorge y JARAMILLO, Gerardo(1996). Comercio exterior de Mexico, mareo juridico y operativo.
Mc Graw Hill, México. Pag. 1
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Para las importaciones ademas de lo ya dicho en Jos parrafos anteriores, esta Ley es
importante debido a gue enuncia las facultades del Bjecutivo Federal, de la SECOFI y de la
Comision de Comercio Exterior en los articulos 4° , 5° y 6° de la Ley en materia
respectivamente, ademsas del art. 9° del Reglamento de la misma en el caso de la Comision.

Algunas de las facultades son en materia de importacion, las siguientes: a) Crear, aumentar,
disminuir o suprimir aranceles, mediante decretos publicados en el DOF; b) Regular, restringir
o prohibir la impertacién, circulacién o transito de mercancias, cuando lo estime urgente
mediante decretos; ¢)Establecer medidas para regular o restringir la circulacion o transito de
mercancfas extranjeras procedentes del y destinadas al exterior o a través de acuerdos
expedidos por la autoridad correspondiente; y, d} establecer medidas para regular o restringir
la exportacién o importacion de mercancias a través de acuerdos expedidos por la SECOFI o

en su caso con la autoridad competente (Art. 4°, LCE).

33223, Ley aduanera,

“Publicada en el DOF el dia 15 de diciembre de 1995, como parte del “Decreto por €l que
se expiden nuevas leyes fiscales y se modifican otras. Reformada por el articulo octavo de la
“Ley que establece ¥ modifica diversas leyes fiscales”, publicada el 30 de diciembre de 1996

Esta Ley, la de los Impuestos Generales de Importacién y Exportacién y las demds leyes y
ordenamientos aplicables, regulan la entrada al territorio nacional y la salida del mismo de
mercancias y de los medios en que se transportan o conducen, el despacho aduanero y los

hechos o actos que deriven de éste o de dicha entrada o salida de mercancias, El Cédigo Fiscal

* Para citar la Ley de Comercio Exterior en el texto, se hard con las siguientes tetras LCE,
* Ley Aduanera (1998) Porroa. México. Pag. 7
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de la Federacion se aplicard de manera supletoria en esta Ley (Art. 1° pérrafo primero, Ley
Aduanera).

Estan obligados al cumplimiento de las citadas disposiciones, quienes introducen
mercancias al territoric nacional o las extraen del mismo ya sean de sus propietarios,
poseedores o destinatarios remitentes, apoderados, agentes aduanales o cualesquiera persona
que tenga intervencitn en la introduccion, extraccion, custodia, almacenaje, manejo y tenencia
de las mercancias 0 en los hechos o actos mencionados en el parrafo anterior. Las
disposiciones de las leyes sefialadas en el parrafo primere de este punto, se aplicardn sin
perjuicio de lo dispuesto por los tratados internacionales de que México sea parte (Art. {°

parrafos segundo y tercero, Ley Aduanera).

3.3.2.4, Ley de la tatifa de} impuesto general de importacion, (DOF 18/Dic./1995)

Esta ley es la disposicion que determina la forma en que debe clasificarse una mercancia
para su internacidn al pais, asi como el arancel que por tal concepto se debe pagar.

La tarifa de] Impuesto General de Importacién (TIGI) que estd contemplada en dicha ley,
contempla aproximadamente 11,300 fracciones arancelarias y cinco tasas impositivas que son:
cero, cinco, quince y veinte por ciento. Casos excepcionzles son algunos productos del sector
alimenticio, textil y de calzado. También forman parte de esta ley, seis reglas generales, diez
reglas complementarias, y notas explicativas que persiguen interpretar y aplicar la
nomenclatura de la TIGI (Witker y Jaramillo, 1996).

En el caso de & fundicion de hierro y acero se agrupan en el capitulo 72 y las

manufacturas de hierro y acero en el capitulo 73,
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3.3.2.5. Aspectos fiscales relacionados con la imporacién,
a) LeydellVA

El impuesto al valor agregado, es el gravamen que se causa por la adicién que se efectia a
los bienes en las diferentes etapas de comercializacién o produccion, hasta Jlegar al
consumidor final (Lépez, 1996).

Estan obligados al pagoe de este impuesto, las personas fisicas y las morales, que en
territorio nacional realicen actos ¢ actividades gravadas por la Ley de IVA (Art. 1° Ley IVA).
Dentro de tales actos o actividades se encuentran las siguientes (Art. 24, Ley IVA): a) La
introduccion de bienes al pais; b) Las adquisiciones por personas residentes en el pais de
bienes intangibles enajenados por personas no residentes en él, entre otras,

Las tasas apiicables de este impuesto a la importacién soen de la siguiente manera: s¢ aplica
la tasa de 15 por ciento de manera general en territorio nacional, excepto en la regién
fronteriza donde la tasa es del 10 por ciento, siempre que los bienes y servicios sean prestados
en tal region,

Algunos ternas también importantes para efectos de la importacién de bienes o servicios
tratados en esta ley son como sigue: a) Exencién de importaciones (Art. 25 Ley del IVA); b)
Momenio en gue se considera efectuada una importacion (Art. 26, misma ley); y, ¢) Valor al
que se le aplica e} impuesto (Articulos 27 y 23, de la misma ley).

b) Codigo fiscal de 1a federacion.

El contenido del Cédigo Fiscal de la Federacion redine los principios generales a través de

tos cuales se da la interrelacién entre el Estado y los contribuyentes. No se establece en él

gravamen alguno, pues su competencia es mas bien regular o reglamentar los derechos y las
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obligaciones de los particulares, las facultades de las autoridades fiscales asi como sus deberes
y responsabilidades, los procedimientos y las contravenciones (Lépez, 1996).

Para las importaciones, este c6digo se refierc a establecer principalmente los requisitos que
deben tener los comprobantes que se expidan con motivo de una operacion de importacin,
tales requisitos se encuentran en los articulos 29 y 29-A de dicho Cédigo y en la regla 2.1.2.
de 1a “Resolucidn Miscelinea de Comercio Exterior para 1998
¢) Ley del Impuesto Sobre la Renta (ISR).

La relacion que existe entre las importaciones y esta Ley, se concentran en los requisitos
para la deduccion de las adquisiciones de importacion. Por parte de las personas morales los
requisitos se encuentran en el articulo 24, particularmente en la fraccidn XVI de la Ley; para
las personas fisicas en el articulo 136 fraccidén XV, y para las personas fisicas y morales en
cuanto a la deduccién de importaciones temporales en el capitulo 8.1. de la Resolucién

Misceldnea de Comercio Exterior.

3.3.2.6. Levyes especiales relacionadas con la importacidn de bienes y/o servicios.

a) Ley Federal Sobre Metrologia y Normalizacién (DOF 1° de julio de 1992). Vigila la
observancia de la aplicacién de la Norma Oficial Mexicana (NOM) a productos de
importacién. Dicha norma tiene c¢omo objetivo establecer [as caracteristicas y
especificaciones que deban reunir los productos, materias primas y procesos cuando
puedan constituir un riesgo para la seguridad de las personas o dafiar la salud humana,
animal o vegetal, el ambiente o la preservacion de 1os recursos naturales (Art. 40, de la Ley

Federal Sobre Metrologia y Normalizacidn.).

¢ Resolucién Misceldnea de Comercio Exterior para 1998, publicada en el Diario Oficial de la Federacién el

16 de Marzo de 1998.
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b) Ley General del Equilibrio Ecoldgico y la Proteccién al Ambiente (DOF 28 de enero de
1988). Su relacidn con el comercio exterior, se presenta fundamentalmente en lo que se
refiere a la importacién y exportacién de materiales o residuos peligrosos (Witker y
Jaramillo, 1996).

¢) Ley General de Salud (DOF 7 de febrero de 1984). Establece la regulacion sanitaria del
proceso de importacidn de alimentos, bebidas no alcoholicas, bebidas alcohdlicas,
medicinas, estupefacientes y sustancias téxicas que constituyen riesgos para la salud, asi
como las materias primas que intervienen para su elaboracién.

d) Ley Federal de Derechos (DOF 26 de diciembre de 1990). Un aspecto importante que debe
tomarse en cuenta al realizar una operacién de importacién es el pago de los derechos
correspondientes, los que se encuentran consignados en la Ley Federal de Derechos, dentro

de tales derechos encontramos el Derecho de Tramite Aduanero (DTA).

3.3.3. Aranceles’.

3.3.3.1. ;Qué son los aranceles?

Son las cuotas de las tarifas de los impuestos generales de exportacion e importacion.

3.3.3.2. Tipos de Aranceles.

e Ad-valorem. Arancel que se expresa en términos porcentuales del valor en aduana de la
mercancia.
o Arancel especifico. Se expresa en términos monetarios por unidad de medida,

»  Arance! mixto. Es una combinacion de ad-valorem y especifico.

T Articulos 12, 13 y 14 de la Ley de Comercio Exterior. Porriia, México{1995).
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3.3.3.3. Modalidades en los aranceles.
Los aranceles ad-valorem, especificos o mixtos podran adoptar las siguientes modalidades:

- Arancel-cupo, cuando se establezca un nivel arancelario para cierta cantidad ¢ valor de
mercancias exportadas o importadas, y a una tasa diferente a las exportaciones o
importaciones de esas mercancias que excedan dicho monto.

- Arancel estacional, cuando se establezcan niveles arancelarios distintos para diferentes
periodos del aifio.

- Las dermds que sefiale el Ejecutivo Federal. Podran establecerse aranceles diferentes a los
previstos en los impuestos generales de exportacién e importacién, cuando asi lo

establezcan tratados o convenios comerciales internacionales de los gue México sea parte.

3.3.4. Medidas de regulacion y restriccién no arancelarias a la importacién de mercancias.
3.3.4.1. ;En qué casos ge establecen?.

Las medidas de regulacién y restriccion no arancelarias a la importacién, circulacién o
trinsito de mercancias extranjeras del y destinadas al exterior, estdn descritas y enmarcadas en
el articulo 16 de la Ley de Comercio Exterior, y se podrén establecer en los siguientes casos:

- Cuando se requicran de modo temporal para corregir desequilibrios en la balanza de
pagos, de acuerdo a los tratados o convenios internacionales de los gue México sea parte,

- Para regular la entrada de productes usados, de desecho o que carezcan de mercado
sustancial en su pafs de origen o procedencia.

- Conforme a lo dispueste en tratados o convenios internacionales de los que México sea

parte.
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- Como respuesta a las restricciones a exportaciones mexicanas aplicadas unilateralimente
por otros paises.

- Cuando sea necesario impedir la concurrencia al mercado interno de mercancias en
condiciones que implique précticas desleales de comercio internacional.

- Cuando se trate de situaciones no previstas por las normas oficiales mexicanas en lo
referente a la seguridad nacional, satud piblica, sanidad fitopecuaria, o ecologia, de
acuerdo a la ley en materia.

El establecimiento de las medidas mencionadas deberan previamente someterse a la opinién

de la Comisién de Comercio Exterior y publicarse en el DOF (Art. 17, LCE).

3.3.4.2, (En qué consisten tales medidas?

Las medidas de regulacién y restriceidn no arancelarias a la importacion de mercancias que
expida 1a SECOF], o en su caso por la autoridad competente consistiran en (Art. 17, LCE):

- Permisos previos. Es el instrumento expedido por la SECOFI para realizar la entrada o
salida de mercancias al o del territorio nacional (Art. 14, LCE)

- Cupos Méximos. Es el instrumento expedido por la SECOFI para asignar un cupo maximo
o arancel-cupo a la exportacidn o importacién (Art. 14, LCE)

- Marcado del pais de origen. La SECOFI previa consulta de Ia Comision de Comercio
Exterior, podrd exigir que una mercancfa importada a territoric nacional ostente un
marcado del pafs de origen en donde se indique el nombre de dicho pais (Art. 25, LCE).

- Certificaciones. Estas se podran hacer sobre las caracterfsticas, peso, unidades de medida
de las mercancias antes de ingresar al pais (Ley Aduanera).

- Cuotas compensatorias. Aquellas que se aplican a las mercancias importadas en
condiciones de discriminacién de precios o subvencion en su pais de origen {Art. 3, LCE).

- Otras, por ejemplo en materia de practicas desleaies de comercio, medidas de salvaguarda.
Tales medidas se impondran cuando se haya constatade que las importaciones han

32



aumentado en tal cantidad y en condiciones gue causen o amenacen causar dafio serio a la
produccién nacional. Dichas medidas podrin consistir en aranceles especificos o ad-

valorem, permisos previos o cupos mdxirmos { Articulos 40 y 45, LCE).

3.3.5, Practicas desleales del comercio internacional.

3.3.5.1. ¢Qué son? y ;ebmo se determinan?

Se consideran pricticas desleales de comercio internacional, la importacion de mercancias
en condiciones de discriminacién de precios u objeto de subvenciones en su pais de origen o
procedencia, que causen 0 amenacen causar un dafto a la produccion nacional. Las personas
fisicas o morales que importen mercancias en condiciones de practicas desleales de comercio
internacional estdn obligadas a pagar una cuota compensatoria conforme lo dispuesto en la
Ley de Comercio Exterior {(Art. 28, LCE).

La existencia de la discriminacidn de precios o subvenciones del dafio o amenaza de dafio,
de su relacion causal y e establecimiento de cuotas compensatorias. Se realizard a través de
una investigacion conforme al procedimiento administrativo previsto en la Ley de Comercio
exterior y sus disposiciones reglamentarias {Art, 29, LCE).

La importacién en condiciones de discriminacion de precios consiste en la introduccidn de
mercancias al territorio nacional a un precio inferior a su valor normal (Art, 30, LCE).

Se considera subvencion (Art. 37, LCE) al beneficio que otorga un gobierno extranjero,
sus organismos publicos o entidades directa o indirectamente, a los productos, a los
transformadores, comercializadores o exportadores de mercancias para fortalecer
inequitativamente su posicion competitiva internacional, salvo que se trate de préacticas

internacionales aceptadas. Este beneficio podra tomar la forma de estimulos, incentivos,
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primas, subsidios o ayudas de cualquier clase. La SECOFI emitird mediante acuerdo en el

DOF este tipo de subvenciones de manera enunciativa, no limitativa.

3.3.5.2. Autoridad competente en materia de practicas desleales,

“La Secretaria de comercio y Fomento Industrial es la dependencia encargada de aplicar e
interpretar el sisterna antidumping (discriminacién de precios). Esta atribucién la realizan por
medio de la Unidad de Pricticas Comerciales Internacionales, ¢reada formalmente el 1° de
abril de 1993, que depende de la Subsecretaria de Fomento Industrial, pero en la practica en

funciones desde principios de 1991

3.3.5.3. Disposiciones relativas al inicio de los procedimientios de practicas desleales.

Los procedimientos de investigacion en materia de pricticas desleales de comercio
internacional (Art. 49, LCE), se iniciaran de oficio o a solicitud de parte. La solicitud a
peticién de parte podra ser presentada por las personas fisicas o morales productoras de: a)
Mercancias idénticas o similares a aquellas que estén importando o pretendan importarse en
condiciones de précticas desleales; b) Mercancias idénticas o similares o directamente
competitivas a aquellas que se estan importando en volimenes tales que dafien o amenacen
dafiar la produccién nacional.

En la solicitud correspondiente se deberd manifestar por escritc ante la autoridad
competente los argumentos que fundamentan la necesidad de aplicar cuotas compensatorias o
medidas de salvaguarda (Art. 50, LCE). '

Se considera como parte interesada en la investigacién (Art. 51, LCE), a los productores,

solicitanies, importadores y exportadores de la mercancia objeto de investigacion, asi como a

® WITKER, Jorge y JARAMILLO , Gerardo (1996). Op cit p. 94
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las personas morales extranjeras que tengan interés directo en la investigacion de que se trate

y aquellos que tengan tal cardcter en los tratados o convenios internacionales.

3.3.5.4. Plazos para la resolucién en materia de pricticas desleales.

Un plazo de 30 dias contados a partir de la presentacién de solicitud para aceptarla y
declarar el inicio de la investigacidn, debiendo publicarse en el DOF la resolucién de inicio
{Art. 52, LCE).

Un plazo de 130 dias después de la resolucién de inicio para 1z publicacion en el DOF la
resolucion preliminar, mediante la cual se podréd establecer cuotas compensatorias
provisionales, no imponer cuotas compensatorias o dar por concluida la investigacion
administrativa {Art. 57, LCE).

Un piazo de 260 dias para la resolucion final, en la cual se deberd: a) imponer cuota
compensatoria definitiva, b) revocar la cuota compensatoria provisional o el declarar
concluida la investigacién sin imponer cuota compensatoria. Dicha resolucién debera
notificarse a las partes interesadas y publicarse en ¢l DOF (Art. 55, LCE).

En el curso de la investigacién administrativa, las partes interesadas podrdn solicitar a la

SECOFI la celebracion de una audiencia conciliatoria. En esta audiencia se podrdn proponer

formulas de solucion y conclusion de la investigacion (Art. 61, LCE).

3.3.6. Problemas en las compras de importacién.

1.

Se detectan 12 4reas de problemas potenciales {Ver Cuadro 3-7):
Localizacion ¥ evaluacién de la fuente.

La clave de una compra efectiva es, desde luego seleccionar vendedores responsables e

interesados. A veces esto es dificil de hacer, ya que la obtencidn de datos necesarios es
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costosa ¥ emplea tiempo. No obstante jos métodos para obtener datos sobre los vendedores
extranjeres son los mismos que para los vendedores nacionaies (Leenders et af, 1995).
2. Tiempo de espera/ envio.

Los articulos de valor elevado y de poco pese pueden enviarse para carga adrea y el
tiempo de espera puede ser tanto como si se obtuviera de proveedores nacionales. Pero si el
articulo comprado es costoso de transportar debe movilizarse por carga marina y el tiempo de
espera puede ser de varios meses. Esto significa que para las compras en el extranjero s¢ debe
hacer una planeacién a un plazo mucho mayor (Baily, 1991; Mercado, 1996)

3. Problemas politicos y laborales.

Dependiendo del pais en el cual se localiza el vendedor el riesgo de interrupcidn en el
abastecimiento debido a problemas gubernamentales puede ser grave. Entonces el comprador
debe evitar el riesgo (Leenders ef al, 1995),

4. Fluctuaciones monetarias,

;Se debe hacer el pago en la moneda del comprador o en el pals en el cual se hace la
compra? Si el pago debe hacerse a corto plazo puede no haber ningin problema, Sin embargo,
si el pago no se debe hacer sino después de varios meses, los tipos de cambio podrian variar
considerablemente, haciendo que el precio sea marcadamente superior al del tiempo del
acuerdo (Aljian, 1981: Ammer, 1982, Del Rio, 1998).

5. Métodos de pago.

El método de pago con frecuencia difiere sustancialmente en las compras de importacion

que si se hicieran compras nacionales. En algunos casos el proveedor extranjero puede insistir

en pago al contado al momento de la orden o antes del embarque (Aljian, 1981).
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4. Autores Aljian |- Ammmer |. Baily ] Leenders ef | Mercado | -Del Rio
Prdbleﬁ;as' {1981y -] (1982) | (1991) { of (1995) (1996) | (1998)
Localizacién y
evaluacién de
Iz fuente.
Tiempo de
espera/enyio
Politicos ¥
laborales
Fluctuaciones
monetarias.
Métodos de
pago.
Calidad

v '

Rechazos

Aranceles

Costo T
administrativo
Transporte

‘\
<

T N N O T T N B
<

&
<
<
<,
L

Idioma

Costumbres

Cuadroe 3-7. Problemas en las compras de importacion.
Fuente: Cuadro elaborado por el autor (varios libros}.

6. Calidad.

Es muy importante que exista un claro entendimiento de las especificaciones de calidad
entre el comprador y el vendedor. Los malos entendidos pueden ser demasiado costosos,
debtdo a las distancias de que se trate. También puede existir en problema en la interpretacion

debida al uso del sistema métrico (Mercado, 1996).
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7. Rechazos.

En el caso de un rechazo por razones de calidad ;Cudles son las responsabilidades por
ambas partes. Debido a las distancias, el regreso y el reemplazo de los articulos es complejo y
requiere de tiempo. Se debe legar a un acuerdo antes de la compra (Leenders ef al, 1995).

8. Aranceles y derechos aduanales.

El comprador debe conocer el programa de aranceles que se aplica y como se calculan los
impuestos. Adicionalmente se debe dejar claro quien paga los impuestos (Ammer, 1982)

9. Costo administrativo.

Los costos de papeleria al comprar en el extranjero constituyen un problema grave al lado
de ser frustrante y estorba la rapidez en las operaciones, Sin embargo, uno de los trabajos mas
pesados al hacer compras de origen extranjero es facilitar el embarque (Del Rio, 1998).

10. Transportacién.

Los términos y responsabilidades en el embarque, son més complejos que en la transportacién
nacional. La conveniencia que rige es algo llamado Incoterms*; casi cualquier compra o venta
al extranjerc contiene una referencia a Incoterms (Leenders et af, 1995).

. Idioma.

Las palabras tienen distinto significado en distintas culturas. Es indispensable manejar el
idioma inglés para la negociacién con proveedores extranjeros o en su caso contar con la

ayuda de un traducior (Baily, 1991).

* Incoterms, ver punto 4.3 de este trabajo.
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12, Costumbres culturales y sociales.
Existen diferencias culturales entre paises, por lo cual es necesario tomar en cuenta que debe

conocer algunas para una mejor negociacidn y trato con los proveedores (Aljian, 1981).

3.4. Comercio exterior de fundicién v manufacturas de fundicidn de hierro v acero.

La industria Sidertrgica que es la que comprends la fundicién y manufacturas de fundicion
de hierro y acero se encuentra ubicada en la rama 46 del Sistema Nacjonal de Cuentas
Nacionales de México, con el nombre de Industria basica de hierro y acero (Sandoval er al,
1995).

Esta rama de actividad econdmica responde al agrupamiento 271 Industrias bésicas de
hierro v el acero de la clasificacién Industrial Uniforme (I8SIC por su siglas en inglés; CIIU en
espafiol), de la Organizacidn de las Naciones Unidas (Palacios, 1997). En cuanto al sistema
armonizado de clasificacion de mercancias estan en e} capitulo 72 para fundicion y en el 73
para manufacturas.

Como podemos observar (en el cuadro 3-8), ¢l comercio exterior es deficitario para
nuestro pais en todos los affos presentados en tal cuadro, asi como lo fue en la Gltima década
(1980-1990). Esio es atribuible a que México exporta los productos de menor intensidad
tecnoldgica (menor valor agregado ¥ menor ingreso por su demanda) tales como perfiles o
tuberfa de aceros especiales. Alin en grupos en los que México es un exportado neto, como lo
€5 la tuberia sin costura, exporta el subgrupo de menor intensidad tecnolégica (acero al
carbon) e importa los de mayor crecimiento en su demanda , por ejemplo aceros inoxidables,

ciertos tornillos y otros aceros aleados (Palacios, 1997),
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Valores en miles de ddlares Inchuye maquila

ANO [ EXPORTACION | VAR, | IMPORTACION [ VAR. [ SALDO |RAZON
: N D) : (%) | COMERCIAL | EXP. A
i iad Rl . ‘ S S IMPORT
1990 | 1,062,558 - 1,609,661 - (547,103) 6
1991 | 1,266,248 19.16 | 3,020,755 87.66 | (1,754,507 4
1992 | 1,390,072 977 | 3,926,915 30 | (2536,843) | 3
1993 | 1,672,402 20.31 | 3,649,897 -7.05 | (1,997,495) 4
1994 | 1,894,019 13.25 | 4,259,760 16.70 | (2,365,741) 4
1995 | 3,490,476 34.28 | 4,063,703 4.6 | (573,227) 8
1996 | 3,622,797 379 | 5,098,610 2546 { (1475813 | 7
1997 | 4,232,766 16.83 | 6,057,737 18.81 | (1,824971) [ 7
1998* [ 2,860,036  [-3243 | 4,537,893 -25.08 | (1.377,857) | 6

Cuadro 3-8. Comercio exterior de fundicién y manufacturas de fundicion de hierro y acero.
Fuente: Cuadro elaborade por el autor ¢n base a datos obtenidos de SECQFI / SSNC1/
DGAIE, (http://207.248.164.11 2/faracom/cgifoxisapi.di/aracom.ssnci.aracom).
*Datos hasta agosto de 1998.

3.4.1. Capitulos 72 ¥ 73 de la tarifa de la ley del impuesto general de importacidn.

Los mencionados capitulos se encuentran enunciados a continuacion en los cuadros 3-9
(para el capitulo 72) y 3-10 (para el capitulo 73). El cuadro presenta la partida en Ia primer

columna y la descripeion de la misma en Ia segunda columna.
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PARTIDA i " DESCRIPCION DE LA PARTIDA

72.01. Fundxcnén de hierro en bruto y fundicién especular en lingotes, bquues, etc.

72.02, Ferroaleaciones, por ejemplo: ferromanganeso, ferrosilicio, ferrotinatio, ete.

72.03 Productos férreos obtenidos por reduccidn directa de materiales de hierro v
demis productos férreos espomjosos, en trozos O en otras formas similares.
Pureza superior o igual al 99.94% en peso.

72.04. Desperdicios y desechos (chatarra) de fundicidn, hierro o acero.

72.05, Granallas y polvo, de fundicién en bruto, de fundicién especular, de hierro o
acero.

72.006, Hierro y acero sin alear en lingotes ¢ demés formas (excepto ¢l hierro de la
partida 72.03),

72.07. Producto intermedios de hierro ¢ acero sin alear, con un contenido de carbono
inferior al (.25% en peso.

72.08. Productos laminados planos de hierro o acero sin alear, de anchura superior o
igual al 600 mm, laminados en caliente, sin chapar ni revestir.

72.09. Productos laminados planos de hierro o acero sin alear, de anchura superior o
igual a 600 mm, laminados en frio, sin chapar ni revestir.

72.10. Productos laminados plancs de hierro o acero sin alear, de anchura superior o
igual a 600 mm, chapados y revestidos.

72.11. Productos laminados planos de hierrc o acero sin alear, de anchura inferior a 600
mm, sin chapar ni revestir.

72.12, Productos laminados planos de hierro o acero sin alear, de anchura inferior a 600
mm, chapados o revestidos.

72.13, Alambrén de hierro y acero sin alear.

72.14, Barras de hierro y acero sin alear, simplemente forjadas, laminadas ¢ extruidas
(incluso estiradas), en caliente,

72.15. Las demds barras de hierro y acero sin alear,

72.16. Perfiles de hierro © acero sin alear.

Sigue cuadro 3-9 en la siguiente pdging...
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Contintia cuadro 3-9 ...

72.17. Alambre de hierro o acero sin alear,
72.18. Acero inoxidable en lingotes o demés formas primarias; productos intermedios.
72.19, Productos laminados planos de acero tnoxidable de anchura superior & 600 mm.
72.20. Productos laminados planos de acero inoxidable de anchura inferior 660 mm.
72.21. Alambrén de acero inoxidable.
72.22. Barras y demds perfiles de acero inoxidable.
72.23. Alambre de acero inoxidable.
72.24, Los demds aceros aleados en lingotes o demas formas: productos intermedios,
72.25, Productos laminados planos de los demds aceros aleados, de anchura superior o
igual a 600 mm.
72.26. Productos laminados planos de los demds aceros aleados, de anchura inferior a
600 mm.
72.27. Alambron de los demds aceros aleados.
72.28. Barras y perfiles de los demas aceros aleados. Barras huecas para perforacion,
[72.29 i Alambre de los demds aceros aleados

Cuadro 3-9, Partidas del capitulo 72 Fundicién de hierro y acero de la TIGI",
Fuente: Cuadro elaborade por el autor en base a la ley de la TIGI (1998).

PARTIDA |DESCRIPCION

73.01. Tlabestacas de hierro o acero, incluso perforadas o huecas.

73.02. Elementos para vias férreas (rieles, contrarrieles, agujas),

73.03. Tubos y perfiles huecos.

73.04. Tubos ¥ perfiles huecos, sin soldadura.

73.05, Los demds tubos {por gjemplo soldados o remachados), de secciones circulares
con didmetro exterior o superior a 406.4 mm.

73.06. Los demds tubos y perfiles huecos.

73.07.

Accesorios de tuberia (por ejemplo: empalmes, codos, manguitos).

Sigue cuadre 3-10 en la siguiente pdgina .,

¥ TIGI significa Tarifa del impuesto general de importacién.



Continua cuadro 3-10 ...

73.08. Construcciones y sus partes (por ejemplo: puentes y sus partes, torres, pilares,
columnas, armazones para techados, puertas, ventanas, cortinas),

73.09. Depositos, cisternas, cubas y recipientes similares (excepto para gas comprimido
o licuado) de fundicion de hierro o acero, de capacidad superior a 300 L. Sin
dispositivos mecinicos ni térmicos.

73.10. Depésitos, barriles, tambores, latas o botes, cajas y recipientes similares para
cualquier material (excepto para gas comprimido o licuado) de fundicion de hiero
o0 acero, de capacidad inferior a 300 L. Sin dispositivos mecsnicos ni térmicas,

73.11. Recipientes para gas comprimide o licuade de fundicién,

73.12. Cables, trenzas, eslingas y articulos similares,

73.13. Alambre de pias, alambre simple o doble y fleje.

73.14. Telas mecénicas, redes y rejas, de alambre de hierro o acero; chapas y tiras.

73.15. Cadenas y sus partes.

73.16. Anclas, rezones y sus pattes.

73.17. Puntas, clavos, chinchetas, grapas apuntadas, onduladas o bisceladas.

73.18. Tornillos, tuercas, pernos, tirafondos, escarpias roscadas, remaches, pasadores,
clavijas, chavetas, arandelas y articulos similares.

73.19. Agujas de coser, de tejer, pasacintas, agujas de ganchillo, piinzones y alfileres,

73.20. Muelles (resortes), ballestas y sus hojas.

73.21. Estufas, calderas, cocinas, braseros, homillos de gas, calienta platos y aparatos
no eléctricos similares de nso doméstico y sus partes. -

73.22. Radiadores para calefaccién central de calentamiento mono eléetrico ¥y sus
partes; generadosres y distribuidores de aire caliente.

73.23. Articulos de uso doméstico y sus partes, esponjas, estropajos y articulos
similares.

73.24 Articulos de higiene o tocador y sus partes de hierro ¢ acero.

73.25, Las dem4s manufacturas moldeadas.

73.26, Las demas manufacturas de hierro o acero.

Cuadro 3-10. Partidas del capitulo 73 Manufacturas de hierro 0 acere de la TIGI.
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En los cuadros 3-11 y 3-12 se muestran dos afios {1995 y 1996) como referencia de los
capitulos ya mencionados para egjemplificar el comportamiento por partida de las

importaciones de fundicién y de manufacturas de fundicidn de hierro y acero.

18a5™® - - : e . 19967
PARTIDA | RESTO TMAQUUA] TOTAL T RESTO FMAGQUILA | TOTAL
72.01. 14,603 150 14,753 52,349 0] 52,349
72.02. 65,371 353 65724 B2748 1,533] 84,281
72.03. 117,249 1] 1172500 99,653 0]~ 99,653
72.04. 109,865 12404 122,269 151,787 19607 171,394
72.05. 6,509 1528 8,037 8,488 1645 11,133
72.06. 619 162 781 744 114 858
72.07. 34,830 1,009 35929 93882 375] 94,257
72.08. 83,063 67,148 150,211] 102,426 70,885] 173.311
72.00. 92,406] 19,232 111,638] 154,250 18,551 172.801
72.10. 232,046  15148] 247.194] 2704R0 20,488 290,862
72.11. 26,601 45445 72.048] 34673 63,687] 98,360
72.12. 10,681 40648 51,328] 11,310 50,909 62,309
72.13. 13,582 2,729 16,311] 45402 2.314] 47,716
72.14, 20,635 10,403] 31,038 728,456 13,774] 42,230
72.15. 10,375 11,333] 21,708] 15472 6,200{ 21881
72.16. 20,784] 34413 64,197 47,141 30,608] 77,747
72.17. 214770  13,005] 34,4821 21,253 14,407 35,660
72.18, 1,978 6523 2,601 1,888 378 2,266
72.19, 205,371 3.093] 208464] 210,148 3,768] 213,916
72.20. 13,979 9249 23228] 24125 14233 387358
72.21. 578 11 589 871 26 897
72.22. 11,896 3.384] 15280/ 13,993 5166 19,158
72.23. 58568 11538] 17.194 9,847 10,9221 20,769
72.24, 1,812 3,865 5677 2,915 4.020 5,935
72.25, 65264 15167 80,431 92563 8.444] 101,007
72.26. 25,108 ~ 17157] 42,285 42,864 17,506] 60,370
72.27. 579 1,020 1,599 9,351 882 10,233
72.28. 54,291 9.658) 73,949 88,329 17.598] 105,827
72.29. 7,102 7.153] 14,255 6,727 7,354 14,081

[[TOTAL [1,293,310] 357,119[ 1,650,429 1,725,135] __405,492] 2,130,627]
Valor en miles de dflzres.

Cuadro 3-11. Valor de las importaciones por partida, capitulio 72.

Fuente: Cuadro elaborado por el autor (ver notas al pie).

' Instituto Nacional de Estadistica Geografia ¢ Informética, Anuario estadistico del comercio exterior de los

estados unidos mexicanps 1995, Importaciones (en miles de dotares). Tomo If. México: 1996. Pags. 675-712
1 Instituto Nacional de Estadistica Geografia e Informatica. Anuario estadistico del comercio exterior de log

estados upidos mexicanos 1996, Importaciones (en miles de délares). Tomo I1. México: 1997. Pags. 683-717
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- 4995 . . - - 4896° - .
PARTIDA | RESTO | MAQUILA ] TOTAL | RESTO | MAQUILA | TOTAL
73.01. 590 2,493 3,083 410 1713 2.123
73.02. 15 067 4 684 19,751] 13,727 6,270 19,957
73.03. 1,903 3,551 5,454 5,550 2,635 8,185
73.04. 83,905 205141 104419 123428 19, 546] 142,974
73.05. 14,861 2,607 17,498 13,097 3,129] _ 16,226]
73.08. 42,809 31,800 74,600] 66,440 41,353] 107,793
73.07. 57 625 10,755 68,380]  ©1,337 12,718 104,053
73.08. 48,212 1,482 49,604 56,047 1,446] 57,493
73.09. 16,300 11,750 28,050 16,579 3,838] 20,418
73.10. 19,418 25 285 44,703 15,906 23,320] 39235
7301, 12,109 1,705 13,814 19,914 1,462) 21,376
73.12. 31,379 7.197 38576] 37471 9,396] 46,817
73.13. 606, 948 1,554 850 614 1,464
73.14. 10,471 5,338 15,809 10,095 21550 12250
73.15. 25,017 7.025 32,042] 37,552 7551 45,143
73.186. 116 10 126 126 10 136
7317. 6,787 5.618 12,405 9,357 7.550{ 16,047
73.18. | 168,931] 262,1B5] 431,116] 274,298]  305066] 579,354
73.18. 1.361 760 2,121 1,587 457 2 044
73.20. 36,863 544500  131,313] 60,849  112,202] 173,051
73.21. 20,910 452 21,362] 22566 627] 23,193
73.22. 4,037 1438 5475 5174 2,683 7,857
73.23. 12,397 165 12.562] 11,276 861] 12,137
73.24. 5,426 631 6,057 6,808 10 6.818
73.25. | 18,951 2,238 21,189] 18,037 4.306] 22343
73.26. | 041,832] 1,008,786} 1.250,618] 320,616] 1,118,169] 1,438,785

[TTOTAL | 897.913 1513.867] 2411780 1,239,087 1,685,165] 2,928,252]
Valor en miles de délares,
Cuadro 3-12. Valor de las importaciones por partida, capitulo 73,
Fuente: Cuadro efaborado por ¢l autor (ver notas al pie).

En cuanto al capitulo 72 se observa que la concentracidn de importaciones se da en los
siguientes productos:

- Fundicitn en bruto y fundicion especular en lingotes v otras formas primarias (72.01),

- Ferroaleaciones (72.02,),

12 Instituto Nacional de Estadistica Geografia ¢ Informética. Op cit, 1995. Pags. 712-762
** Instituto Nacional de Estadistica Geografla e Informatica. Qp cit, 1996. Pags. 717-769
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Chatarra (72.04.),

Productos laminados planos, hojalata, plancha, tiras, flejes (72.11, 12, ¥y 72.15.),

Alambres (72.17),

Acero inoxidable en lingotes, productos laminados, alambrén, barras, perfiles y alambres
(72.18, 19,22,y 23),

Aceros aleados, alambron, barras y perfiles (72.26 a 72.29).

Nota: Esta observacién se hizo comparando las exportaciones con las importaciones por

partida.

Mientras que en el capitulo 73 Ja concentracion se da principalmente en ;

Tubos y perfiles huecos de fundicién (73.03),

Depésitos, cisternas y recipientes de fundicion de hierro y acero (73.09),
Cables, trenzas (73.15),

Tomillos, pernos, tuercas, remaches, gntre otros similares (73.18), y
Otros productos manyfacturados {73.26).

Los paises de los que se importaron en 1995 y 1996,estdn epunciados en los cuadros 3-13

v 3-14, respectivamente para el capitulo 72 y 73.

Cifras en mifes ds délares

PAIS 19957 1996 -

- RESTO [MAQUILA[TOTAL [% |RESTO JMAQUILA [TOTAL |%
ALEMANIA 133,787 0| 133.787| B.1 | 134,586 2,293] 136,879 6.4
BRASIL 116,686] 16547 133,233 BO 1132,016]  23,194] 155210 7.2
CANADA 127,365 55,663 183,028| 11.0] 59,002 80| 50.802] 28
CHINA 7.194 584 7.778| 0.4 | 27,084 972  28,056] 1.3
COREA DEL 5. 14,485 3,068 17,533 1.0 | 23,216 6,800  30,106] 14
ESPARA 33,077 o  33.077] 2.0 | 45460 735) 46,201 2.4
E. U. 566,182| 252,560] 818,742 49.6 | 756,119 339,450 1,005,5060| 51.4
FRANCIA 40,472 56| 40,528} 2.4 | 49,670 124] 49,754] 2.3
ITALIA 10,008 1,500 11,508] 0.7 | 48,249 1622 49,871 2.3
JAPON 41,587 24,128 65,715 30 | 106,311] 14,083} 120,39%4[ 5.6
REINO UNIDO | 13,263 719f 13.982] 0.8 | 31,230 160l 31,388 14
TRINIDAD Y T. 60,571 o| 60571 3.7 | 48,734 0 48,734] 22
URSS 29,154 8] 29,962 1.7 | 35,906 90| 35906 16

Contimia cuadro 3-13 en la siguiente pdgina...

1* Instituto Nacional de Estadistica Geografia ¢ Informatica. Op ¢it, 1995. Pags, 675-712
1S Instituto Nacional de Estadistica Geografia ¢ Informatica. Op cit, 1996, Pégs. 683-717
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Si

e cuadre 3-13 ..,

VENEZUELA 21.632] of 21632 1.3 62,430 304 62734 29
SUBTOTAL 1,250,642[ 355,005]1,605,647] 95.1 (1,616,664| 393,258(2,009,822| 91.5
[TOTAL [ 1293310 357,119[1,650,429] 100 [1,725,135] 405,492[2,130,627] 100 |
Cuadro 3-13. Principales paises de 10s que se import6 - Capitulo 72 TIG-.
Fuente: Cuadro elaborado por el autor (ver notas al pie).
Cifras en miles de dbiares
PAIS 1505™ : 1996™

__|RESTO [MAQUILA|TOTAL [%  [RESTO [MAQUILA[TOTAL %
ALEMANIA 44 661 2,132] 48,793 1.9 72,260 4,340 76600 2.6
ARGENTINA 14,629 O] 14629 06 28,878 0 28873 1.0
BRASIL 13,831 97 13,928| 0.6 19,751 5 19,756/ 0.7
CANADA 26,961 5243 32,204] 1.3 38,094 B, 785 46879 1.8
COREADEL S| 2706 7,932 10,638| 0.4 4,738 9,324 14,062} 0.5
ESTADOS U. | 592,891 1,421,897[ 2,014,788 83.5§ 867,850{ 1,603,217| 2,471.067( 84.4
FRANCIA 37,808 1.4586] 39,262 16 20,044 1,173 22,117) 0.8
JAPON 61,684 40,048 101,732| 4.2 71,482 32,104/ 103,586 3.5
TAIWAN 1,500 5,317 6,817 0.3 18,233, 17,512 35745 1.2
SUBTOTAL 796,669) 1,484,122] 2,280,791} 84.6 | 1,142,230| 1,676,460 2,818,690| 96.3

TQTAL

[667 613 [1,513,867 (2,411,780 | 100 [1,239,087 1,688,165 2,928,252 ] 100 |

Cuadro 3-14. Principales paises de los que se importé - Capituto 73 TIGI-
Fuente: Cuadro elaborado por el autor (ver notas al pie).

Asi se observa que en orden de importancia los paises de los cuales se importd en los afios

mencionados son:

valores por arriba del 50 por ciento hasta €] 84 por ciento.

- Canadi del 2.9 al 11.2 por ciento.

1

Brasil del 6 al § por ciento.

Japdn del 3.6 al 5.8 por ciento.

'S Instituto Nacional de Estadistica Geografia ¢ Informatica. Op cit, 1995. Pags. 712-762
' Instituto Nacional de Estadistica Geografia ¢ Informética, Op cit, 1996, Pags. 717-769

Estados Unidos, con un amplic margen en comparacién con los demds representande
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- Alemania del 2.6 al 6.6 por ciento.
- Venezuela 3 por ciento.

- Italia 2.4 por ciento.

Francia 2.3 por ciento.

3.5. Apertura comercial,

De 1982 a la fecha, €l gobierno de nuestro pais ha propiciade centrar sus relaciones
econdmicas con el resto del mundo bajo un nuevo modelo de desarrollo basado en el
librecambio, con el fin de romper con los cuellos de botella generados en el periodo de
sustitucién de importaciones y de propiaciar mayores niveles de competitividad en un mundo
internacional cada vez més interconectado y globalizado (Abdala, 1996).

Para ello ha sido necesario la firma de diversos acuerdos tanto multilaterales como tratados

comerciales bi y trilaterales que a continuacién se exponen.

3.5.1. Acuerdos multilaterales.
3.5.1.1. Organizacién mundial de comercio (OMC),

Desde el punto de vista institucional, la Organizacién Mundial de Comercio (antes GATT),
ha side uno de los motores fundamentales en el impulso de la globalizacién. Las diferentes
rondas de negociacién se han traducido no sélo en esfuerzos concertados de liberalizacion
multilateral, sino también en un marco de disciplinas que dan seguridad y certidumbre a los

flujos de comercio internacional'®,

¥ Secretaria de Comercio ¥ Fomento Industrial(1996). Programa de Politica Industrial v Comercio Exterior.
México, pag. 192
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En la primera ronda de negociaciones en la que participd, la Ronda de Uruguay, México
obtuvo reciprocidad por su proceso de apertura comercial, al recibir concesiones arancelarias
de otros pafses, sin tener que realizar a cambio reducciones arancelarias adicionales,

Uno de los resultados mas importantes de la ronda ya mencionada fue la creacidn de la
OMC que sustituyd al GATT y se convirtid en el principal instrumento y foro que rige el
intercambio a nivel mundial sobre: acceso a mercados, précticas desleales de comercio,
salvaguardas por excese de importaciones, derechos de propiedad intelectual y solucidn de

diferencias, principaimente (Witker y Jaramillo, 1996).

3.5.1.2. Orpanizacién para la cooperacion y el desarrollo econdmico (QCDE).

La OCDE se establectd en 1960 y actualimente cuenta con 25 paises mietnbro, 105 cuales
aportan dos tercios de la produccién de mercancias y tres quintas partes de las exportaciones
mundiales. Su objetivo €s promover e] bienestar econdmico y social de sus paises miembros,
estimular y armonizar los esfuerzos en favor de los paises en desarrollo. México ingreso a este

organismo en 1994,

3.5.1.3. Mecanisto de gooperacioén Asia-Pacifico (APEC).

Desde 1993, Meéxico forma parte de la APEC, organizacién establecida en 1989 y gue
actualmente cuenta con 18 paises miembro.

El objetivo central del mecanismo es fomentar un mayor flujo de bienes, servicios, capital y
tecnologia en la regién Asia-Pacifico. En 1994, los jefes de gobierno de los paises miembro,
firmaron la declaracién de Bogor, en Indonesia, en la que se comprometieron a crear un

régimen libre y abierto para el comercio y la inversion entre los paises miembro®®

" Ihid. Pag. 194
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3.5.2. Tratados bilaterales y trilaterales,

3.5.2.1._Acuerdo de complementacién econdmica entre México v Chile (1992).

Este acuerdo entrd en vigor el 1 de enero de 1992, con objeto de ampliar el comercio de
bienes y servicios, asi como para promover flujos de inversién™. Conforme al programa de
desgravacién programado para ambos pafses, todas las mercancias que sean objeto de

comercio quedaron excentas de arancel a partir del 1 de enero de 1998,

3.5.2.2, Tratado de libre comercio de américa del norte {TLCAN).

La posicidn geografica y la relacién comercial de México con los Estados Unides, uno de
los mercados mis grandes del mundo y destino natural para gran parte de los productos
mexicanos, asi como el gran potencial que representa Canadd para los exportadores
mexicanos, hacen del TLCAN un instrumento fundamental en la estrategia de crecimiento y
modernizacion del pais”.

Este tratado entro en vigor el 1 de enero de 1994, Estados Unidos y Canad4 representan
para México en lo que se refiere a importaciones de fundicién y manufacturas de fundicion de
hierro y acero el 76,7 por ciento, entre ambos palses en 1993, y el 72 por ciento en 1996 (Ver
cuadro 3-15). Los aranceles que se aplican a estos productos se ubican en ¢l cddigo C del
programa de desgravacion arancelaria para este tratado™, el cual consiste en la reduccion de
aranceles en 10 etapas anuales, que concluyen ¢l 1 de enero del afio 2003. Por lo tanto para
1998 para el capitulo 72 , fundicién de hierro y acero por virtud de este tratado alrededor del

20 por ciente de los productos estan excentos, el 75 por ciento pagan un arancel del 5 por

20 Banco O Higgins (1995). Acuerdo de Complementacién Econémica entre Chile y México. Chile, Pag.12
N Gecretarfa de Cometcio y Fometo Industrial (1996). Op cit Pag. 196
1.3 Desgravaciém Arancelaria en los Tralados de Libre Comercio Frimados por México {1996). Bancomext,
Pég. 3
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ciento v el resto un ad-valorem del 7.5 por ciento. En el caso del capitulo 73, manufactura de
hierro o acero, 44.7 por ciento estan excento (incluyendo la partida 73 26, 11.76 por ciento
pagan el 5 por ciento, ! 38,53 pagan el 7.5 por ciento y el resto un 10 por ciento,

Nota: Los datos de aranceles y poreenitajes de los productos por capitulo mencionado en el parrafo

anterior, fueron obtenidos por el autor de la TIGI TLCAN, Capacitacién Aduanera 5 C

CAPITULOS ESTADOS UNIDOS CANADA
1995 1996 1995 1996
72 875,646] 1,005,569 | 197,028 59,802
73 2,014,788 2,471,067 | 32,204 46,879
TOTAL 2,890,434 ] 3,566,636 | 229,232 1067711

Cuadre 3-15. Importaciones de México por los capitulo 72 v 73
Fuente; Cuadro elaborado por el autor (cuadro 3-13 y 3-14)

3.5.2.3_Tratado de libre comercio del grupo de los tres (1995),

El tratado de libre comercio suserito entre Meéxico, Colombia y Venezuela, contigne
disposiciones y procedimientos similases a los del TLCAN en matena de comercio, servicios e
inversion Entre los tres paises el universo total de productos quedars fibre de arancel el 1 de
julio del afio 2004 Mientras tanto para los productes de fundicion y manufacturas de
fundicidn de hierro v acero en 1998 rigen dos aranceles de tipo ad-valorem, el primero se
aplica de enero a junio (9.7 por ciento, comno maximo) y el segundo que se aplica de julio a

diciembre de 8.6 por ciento, méximo,

31.5.2.4 Tratado de libre comercio entre México v Costa Rica (1995}

El TLC de México y Costa Rica, que entrd en vigor ¢l 1 de enero de 1995, también

contiene disposiciones y procedimiento similares a los del TLCAN para la liberalizacion del
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comercio, los servicios y 1a inversién. Los productos que se intercambien entre los dos paises
guedardn excentos del pago de aranceles el 1 de enero del 2004,
Respecto a los productos ya multicitados, los aranceles para 1998 van desde un 7.2 y 9

por ciento en st mayoria hasta un méaximo del 15 por ciento.

3.5.2.5, Tratado de libre comercio entre Bolivia y México (1995).

El TLC entre México y Bolivia establece una réapida apertura en el comercio de bienes, A
partir de su entrada en vigor, el 1 de enero de 1995, quedaron excentos el 99 por ciento de las

exportaciones bolivianas a México, incluidos los productos de fundicién y sus manufacturas.

3.5.2.6. Tratado de libre comercio entre Nicaragua y Méxice (1998).

El TLC entre México y Nicaragua, también contiene disposiciones y procedimientos
similares al TLCAN. Entr6 en vigor ¢l 1 de julio de 1998, La desgravacién de los productos

exportados por Nicaragua a nuestro pais terminara el 1 de julio del afio 2012.
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CAPITULO IV.

REQUERIMIENTOS PARA REALIZAR COMPRAS AL EXTRANJERO DE
PRODUCTOS DE FUNDICION Y MANUFACTURAS DE FUNDICION DE HIERRO

O

ACERO.

Para que un pequefio o mediano empresario realice compras al extranjero sin

contratiempos serios, que le puedan causar gastos extras y hasta pérdidas, es necesario que

conozea una serie de requisitos, documentos, trimites, que exigen las astoridades aduaneras,

de comercio, entre otras, en funcién de Ja mercancia que desee importar.

a)
b)

¢}

d)

Primero debe cumplir con las obligaciones para ser importador:

Llevar un sistema de control de inventarios registrado en contabilidad.

Obtener el certificado de origen de la mercancia.

Entregar al Agente Aduanal un eserito que contenga los datos para determinar el valor en
aduana de la mercancia.

Inscribirse en el Padrén de Imporiadores o al Padrén de Importadores de Sectores
Especificos.

Segundo, el empresario (pequefic o mediano) o en su caso ¢l jefe de compras, debe:

Determinar que producto en especifico requiere comprar en el extranjero.

Seleccionar las posibles fuentes de compra.

Solicitar las cotizaciones necesarias.

Negociar con ¢l proveedor para determinar condiciones ¥ precio de la mercancia.

Emitir orden de compra y en su caso, firmar un contrato de compraventa internacional.
Realizar el pago al proveedor de la mercancia y recibir la notificacion del envio de la misma
{seglin términos acordados).

Mantener comunicacion con Agente Aduanal para el envio de los documentos que sirven
para la recepcion de la mercancia (en la aduana acordada comprador-vendedor) y el

despacho de la misma con destine a la bodega comprador.
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* Conocer si tiene o no que cumplir (la mercancia) con alguna norma oficial mexicana,
permiso previo de importacion, cuota compensatoria, u otros.

* Realizar el pago de los impuestos, derechos aduaneros, y caso necesario de cuotas
compensatorias,

En el presente capitulo el autor expone cada uno de los temas mencionados anteriormente,
tratando de ser breve, sin omitir informacion importante para el comprador, considerando al
pequefic y mediano empresario en relacidn con las compras de fundicidn y manufacturas de

fundicién de hierro o acero.

4.1. Obligaciones del importadar’.

4.1.1. Llevar un sistema de control de inventarios registrado en contabilidad.

La primera obligacién es llevar un sistema de control de inventarios registrado en
contabilidad, que permita distinguir las mercancias nacionales de las extranjeras. En caso de
incumplimiento se presurnird que las mercancias enajenadas por el contribuyente a partir de la
fecha de importacion, andlogas o iguales a las importadas eran de procedencia extranjera.

No estdn obligados a llevar el sistema de control mencionado, los importadores, siempre
que exclusivamente realicen operaciones con el pablico en general y cuenten para el registro
de sus operaciones con mdquinas registradoras de comprobacién fiscal o con equipos
electrdnicos de resgistro fiscal autorizados por la SHCP distintos a dichas mdquinas o lleven
un control de inventarios con el método detallista. Esto tltimo, en el caso de que las

mercancias puedan identificarse individualmente (Regla 2.1.2. Resolucion Miscelanea®).

! Articulo 50 de la Ley Aduanera,
? En la presente, se entenderd por Resolucién Miscelanea a Ja Resolucién Miscelinea de Comercio Exterior

para 1998,
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Cuando las mercancias no pueden ser identificadas individualmente bastard que se anote en
el documento que ampara la venta o en la nota de remisidn la leyenda “mercancia de
importacién”.

El sistema de control de inventarios a que se refiere el primer péarrafo de este punto, es el

> el cual consiste en abrir una

conocido como “procedimiento analitico o pormenorizado
cuenta especial en el libro mayor por cada uno de los conceptos que forman el inventario de la
cuenta de Mercancias Generales. Por tanto, en este procedimiento se establecen las siguientes
cuentas: inventarios, compras nacionales, compras de importacién, gastos de compra,
devoluciones sobre compra, rebajas sobre compras, ventas, devoluciones sobre ventas y
rebajas sobre ventas.

El procedimiento analitico es diferente al “procedimiento global”, ya que este dltimo radica

en registrar las diferentes operaciones de mercancia en una sola cuenta, la cual se abre con el

nombre de Mercancias Generales.

4.1.2. Obtener el certificado de origen de la mercancia.

La segunda obligacién consiste en obtener la informacién, documentacién y otros medios
de prueba necesarios para comprobar el pais de origen y de procedencia de las mercancias
para efecto de preferencias arancelarias, marcados de pafs de origen y cupos de importacién.

-

Para conseguir los anterior es vital la comunicacién oportuna entre vendedor y comprador.

4.1.3. Entregar al agente aduanal un escrito para determinar ¢] valor de la mercancia.

Esta obligacion consiste en entregar al agente aduanal que promueva el despacho de las
mercancias, una manifestacién por escrito, y bajo protesta de decir la verdad, con los

elementos gque permitan determinar el valor en aduana de las mismas.
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Tales elementos son dictados por la autoridad aduanera en ¢l Anexo 5 de la Resolucion
Miscelanea , y son como sigue:
a) Anotar en el dngulo superior derecho de cada una de las hojas que se¢ integran en la
manifestacién de valor, el nimero que le corresponda respecto al total de hojas que [a

33

integran, mediante la leyenda “hoja__de

b) Nombre o razén social y domicilio del vendedor o vendedores en el extranjeo, cuando
éstos no existan, def remitente o remitentes,

¢) Nombre o razén social, Registro Federal de Contribuyentes y domicilio fiscal del
importador,

d) Nombre del agente o apoderado aduanal y nimero de su patente o autorizacion,

¢) Namero o nimeros de las facturas con su fecha de expedicién.

) Indicar el método de valoracién aplicado para el total de las mercancias a que se refiere
esta manifestacion, o el método aplicado para cada tipo de mercancias, si utiliza mas de un
método. Los métodos de valoracion utilizados se identificardn con las expresiones “valor
de transaccién de las mercancias™; “valor de transaccién de las mercancias idénticas™
“valor de transaccién de mercancias similares™; “valor del precio unitario de venta™; “valor
reconstruide™ o “valor determinado conforme a lo establecido por el articulo 78", segiin se
trate del método que se utilice conforme con la Ley Aduanera.

¢} Si el importador presenta documentos anexos a la manifestacion de valor, deberd numerar

dichos anexos a razén de un folio por cada hoja. En la manifestacion debe indicar el total

de anexos que la acompafian,

* LARA Flores, Elias (1991). Primer curso de contabilidad (12? edicidn). Ed. Trillas Pag 125, 131 y 132
* Se recomienda ver el Anexo “Métodos de Vajoracion”, para coconer sabre Jos métodos mencionados en el

pérrafo.
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hy El impotador indicaré si la manifestacién de valor se presenta por una operacién o por e

periodo de seis meses,

4.1.4. Inscribirse en el padrén de importadores,

Por ultimo el importador debe estar inscrito en el Padrén de Importadores a cargo de la
SHCP, para lo cual deberd encontrarse al corriente en el cumplimiento de sus obligaciones
fiscales v acreditar ante las autoridades aduaneras que se encuentra en el Registro Federal de
Contribuyentes.

El comprador debe tonocer cual es su situacion frente al padrén de importadores. Por
tanto en este punto se menciona que es el padron, para que posteriomente se enuncien las
distintas situaciones frente al mismo, asi como sus posibles soluciones.

PADRON DE IMPORTADORES.

Podrin inscribirse en el padréon de importadores (Art. 71, Ley Aduanera), los
contribuyentes que se encuentren dentro de los siguientes supuestos:

- Los que tributen bajo el régimen general de la Ley del Impuesto Sobre la Renta (ISR).

- Los que efectiien importaciones al amparo de los decretos que dicte el Ejecutivo Federal,
por los que establece ¢l esquema arancelario de transicién al régimen comercial general del
pais, de regién o franja fronteriza,

- Los dedicados exclusivamente a actividades agricolas, ganaderas, pesqueras, silvicolas y
de autotransporte terrestre de carga o de pasajeros que por disposicion de [a ley de ISR,
estén obligados a tributar conforme al régimen simplificado y sus ingresos en el ejercicio
inmediato anterior hubieran excedido de $500.000.00, v

- Las personas morales no contribuyentes.
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No estaran obligados a inscribirse en el padrdn, aquellos contribuyentes distintos a los
mencionados anteriormente, siempre que las mercancias que vayan a importar se destinen a
sus actividades o se trate de mercancias que no serdn objeto de comercializacion. Para estos
efectos, el contribuyente deberd solicitar mediante promocién por escrito ante las autoridades

aduaneras, la autorizacidén correspondiente.

SITUACIONES Y POSIBLES SOLUCIONES FRENTE AL PADRON DE IMPORTADORES:
1. ;Cémo inscribirse en el padrén?

Para inscribirse en ¢l padrén de importadores (Art. 72, Reglamento Ley Aduanera), el
interesado deberd presentar solicitud de inscripcion en original ¥ dos copias de Ia forma oficial
por 1a SHCP, Figura 4-1, a 1a cual se le anexard copia fotostatica legible de:

a) Comprobante de domicilio.

b) Cédula de identificacion fiscal, aviso o constancia de inscripcion en el Registro Federal de
Contribuyentes siempre que esta \iltima no exceda de un mes de haber sido expedida por
la autoridad competente.

¢} Declaraciones del ISR de les ultimos cuatro gjercicios.

d} Declaraciones de pagos provisionales del ISR y del Impuesto al Valor Agregado (JVA).

Para su inscripcién en el padrén de importadores, los contribuyentes que dictaminen sus
estados financieros entregardn tnicamente solicitud de inscripcién y la copia de la carta de
presentaci6n del dictamen del Gltimo ejercicio o del aviso de presentacién del mismo (Art. 73,
Reglamento Ley Aduanera).

. Podran inscribirse al padron, sin cumplir los requisitos descritos en Jos incisos antes

mencionados:
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PADRON DE IMPORTADORES

CRH CLAVE DEL REGISTRO FEDERAL DE CONTRIBUYENYES
D‘:[] PERSONA |’_‘| 0O PERSONA D
FISICA MORAL
PITEX [:| CONTROLADA ORGANISMO [:]
GUBERNAMENTAL
MARQUE CON_ UNA ecex [ ]
"¢ SIES atex [} conroapora [_| meauwsbora [
LLENAR CON TINTA NEGRA O AZUL, CON BOLIGRAFO  FECHA EN QUE SE PRESENTA DIA__MES__ ANO___
I DATOS DE [DENTIFICACION
APELLIDO PATERNO, MATERNO, NOMBRE(S) O DENOMINAGION O RAZON SOGIAL
CALLE NUMERO Y/O LETRA EXTERIOR NUMERO ¥/O LETRA INTERIOR
COLONIA CcODIGO POSTAL TELEFONO
LOCALIDAD MUNICIPIO ENTIDAD FEDERATIVA

GIRO O ACTIVIDAD PREPONDERANTE

DOMICILIO EN DONDE SE ALMACENARAN LAS MERCANCIAS A IMPORTAR

CALLE NOMERO Y/O LETRA EXTERIOR NUMERO Y/Q LETRAINTERIOR
COLONtA cODIGO POSTAL TELEFONO
LOCALIDAD MUNICIFIO ENTIDAD FEDERATIVA
HA IMPORTADO ANTERIORMENTE  FECHA DE SU ULTIMA IMPORTACION SUS IMPORTACIONES SON.
SI() NO () ANO _ MES_ DA HABITUALES ( ) ESPORADICAS ()

POR UNICAVEZ ()
EN CASO DE HABITUALES INDIQUE CON UNA *x” LA PERIODICIDAD DE SUS IMPORTACIONES

(} DE1A3VECESALANO ( JDE4AGBVECESALANG ( }DE7A1O0VECESALAND ( ) ENADELANTE

DATOS DEL REPRESENTANTE LEGAL, DE LA EMPRESA

IIU—HTH]TIT?

CLAVE DEL REGISTRC FEDERAL DE CONTRIBUYENTES
DECLARO BAJO PROTESTA DE DECIR LA VERDAD QUE LOS OATOS ASENTADOS EN LA MISMA'SON REALES ¥ EXACTOS

APELLIDO PATERNG, MATERND. NOMBRE (S) DENOMINAGION O RAZON SOCIAL

NOMRE Y FIRMA DEL CONTRIBUYENTE O REPRESENTANTE LAGAL
DOCUMENTOS ANEXOS QUE DEBERA PRESENTAR EN COPIAS FOTOSTATICAS LEGIBLES

+ AVISO DE INSCRIPGION EN EL REGISTRO FEDERAL DE CONTRIBUYENTES, AS| COMO LOS
MOVIMIENTOS ANTE EL MISMO ...
*ENSU cgo LAS ULTIMAS CUATRO DECLARACIONES ANUALES. ANEXANDO COMPLEMENTARIAS,
Sl EXISTI . T
« PAGOS PROVISIONALES DEL EJERCICIO FISGAL POR EL GUE AUN NO S¢ ESTE OBLIGADOA
PRESENTAR DECLARACION CORRESPONDIENTE . ()
COMPROBANTE DE DOMICILIO A NOMBRE DEL SOLICITANTE (AGUA, LUZ, TEL PREDIAL. EDO. DE GTA BAN-
CARIA O CREDENGIAL DE ELECTOR) TRATANDOSE DE PERSONAS FISICAS CON ACTIVIDAD EMPRESARIAL  ( )

(
NOTA. EN CASO DE HABER MARCADO ALGUNA DE LAS CLASIFICACIONES DEL PRIMER RECUADRQ, ANEXAR
DOCUMENTACION QUE LA ACREDITE COMO TAL

ESTE FORMATO SE PRESENTA POR TRIPLICADO
Figura 4-1. Solicitud de inscripcion al Padron de Importadores
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INSTRUCCIONES GENERALES

LOS CUADROS MARCADOS "CRH™ SE UTIIZARAN  ANOTANDO EL NUMERO DE LA
CIRCUNSCRIPCION HACENDARIA QUE CORRESPONDA EN  ESTE CASO, SE ANOCTARA EL
NUMERO QUE ANTERIORMENTE TENIAN ASIGNADAS | AS OFICINAS FEDERALES DE HACIENDA

ANOTAR LA CLAVE RFC A TRECE POSICIONES {PERSONAS FISICAS) Y A DOCE POSICIONES
{LASPERONAS MORALES) PARA LO CUAL SE DEJARA EL PRIMER ESPACIO EN BLANCO.

ANOTARA EL NOMERE, DENOMINACION O RAZON SOCIAL, TAL Y COMO APARACE EN SU AVISO DE
INSCRIPCION AL REGISTRO FEDERAL DE CONTRINUYENTES (R.F.C.) O EN EL CASO DEEXISITIR
CAMBIO DE DENOMINACION, RAZON SOCIAL, REGIMEN DE CAPITAL ANOTARA ELREGISTRADO
ACTUALMENTE,

ANOTAR EL DOMICILIO DONDE ALMACENARAN LAS MERCANCIAS IMPORTADAS, DEBIENDO
DESCRIBIR CON LA MAYOR PRECION 105 CONCEPTOS QUE EN EL MISMO FORMULARIO SE
MENCIONAN

IMPORTANTE

ESTE TRAMITE DEBE SER REALIZADOC A TRAVES DEL SERVICIO DE MENSAJERIA MEXPOST,
PADRON DE IMPORTADORES, SECRETARIA DE HACIENDA Y CREDITO PUBLICC. APARTADO
POSTAL 123, DE LA ADMINISTRACION DE CORREOS NO. 1 PALACIO POSTAL, EJE LAZARQ
CARDENAS ESQ. TACUBA, COL. CENTRO, C.P, 06002, MEXICO, D.F

SERALE CLARAMENTE SUS DATOS, LA RESPUESTA A ESTE TRAMITE SERA ENVIADA POR MEDIO
DEL SERVICIO DE MENSAJERLA DE SU DOMICILIO FISCAL.

LA VERSION ACTUALIZADA DEL PADRON DE IMPORTADORES APARECERA LOS LUNES DE CADA
SEMANA EN LOS MODULOS BANCARIOS DE LAS ADUANAS

LAS CORRECCIONES POR ERRORES U OMISIONES DE CAPTURA EN EL REGISTRC Al PADRON DE
IMPORTADORES RESPECTO A LOS DATOS DE IDENTIFICACION, DEBERAN REPORTARSE VIA
TELEFONICA AL SISTEMA LADA 800.

EN CASO DE NO REGINIR RESPUESTA A SU DOMICILIO DESPUES DE 12 DIAS HABILES A PARTIR DE
LA RECEPCION DE SU TRAMITE EN LA ADMINISTRACION DE CORREOS, PODRA COMUNICARSEDE
LAS 8:00 ALAS 19: 00 HRS. A LOS TELEFONOS §1 800 90450 (DEL INTERIOR DE LA REPUBLICA,
SIN COSTO ALGUNO Y EN EL D.F. AL 227 02 97).

PARA USO EXCLUSIVO DE LA AUTORIDAD

Reverso de [a Figura 4-1. Solicitud de inscripeién al Padrén de Importadores
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Las empresas con programas de fomento a la exportacion (ALTEX, PITEX, ECEX).
Las dependencias del Ejecutivo Federal, los Poderes Legislativo y Judicial y las Entidades
que integran la Administracién Pdblica Paraestatal de la Federacion, Estados y Municipios.

Empresas controladas o controladoras que consoliden su resuitado fiscal.

La solicitud de inscripeién a dicho padrén y sus anexos deberdn rermitirse a través de

servicio de mensajetia Mexpost {Regla 3.6.1. Resolucién Miscelanea), dirigido a:

Padrén de importadores

Secretaria de Hacienda y Crédito Piblico
Apartado Postal No. 123

Administracion de correos No. 1,

Palacio Postal

Eje Central Lazaro Cardenas esquina Tacuba,
Col. Centro

Delegacion Cuahutémoc

06002, México, D.F.

Los interesados en inscribirse en el padron de importadores podran comprobar su domicilio

fiscal con el aviso de inscripeién en el RFC y con cualquiera de los siguientes documentos

{Regla 3.6.2. Resolucién Miscelinea ).

A

:

Recibos de pago:
El tltimo recibo de pago del impuesto predial, de los servicios de luz, teléfono o de agua,
siempre y cuando no tengan una antigiedad mayor de tres meses excepto tratindose de

pagos anuales o bien el contrato ¢orrespondiente a cada uno de tales servicios,

. Estado de cuenta que proporcionen las instituciones que componen ¢l sistema financiera.
. Liquidacién del Instituto Mexicano del Seguro Social.

. Contratos:

1. De arrendamiento acompaftado del iltimo recibo de pago de renta que cumpla con los
requisitos fiscales; o bien, el contrato de subarriendo acompafiado del contrato de
arrendamiento correspondiente.

2. De comodato
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3. De fideicomiso debidamente protocolizado.
4, De apertura de cuenta bancaria.
E. Cartas de radicacion expedidas por el presidente municipal.
Las personas fisicas con actividades empresariales podran sustituir con la credencial para

votar los documentos sefialados en los rubros antetjores.

2. Cambio de la clave del RFC, denominacién o razén social del importador en el
padrén.

A efecto de que no se detengan sus importaciones, los contribuyentes podran solicitar la
modificacion de los datos que aparezcan en el padrén de importadores, cuando se trate de
cambios de denominacion o razén social, 0 bien de su clave en el RFC.

Esta solicitud, acompaiiada de las copias de aviso de modificaciones al RFC y de Ia nueva
cédula de identificacion fiscal, deberd presentarse dentro de los 10 dias siguientes 2 aquél en
que se obtenga dicha cédula ante la siguiente unidad administrativa {Regla 3.6.4. Resolucién
misceldnea):

Administracién General de Auditoria Fiscal Federal,
Avenida Hidalgo No. 77, Mddulo I1, 2° Piso,
Col. Guerrero,
Delegacion Cuahutémoc,
06300, México, D.F.
3. El contribuyente est4 suspendido en el Padrén.

Procede la suspension en el padron (Art. 78, Reglamento Ley aduanera), en los siguientes

casos:

- Cuando el contribuyente, presente irregularidades o inconsistencias en el RFC.

- Cuando los contribuyentes al fusionarse o escindirse, desaparezcan del RFC.
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Cuando el contribuyente cambie su denominacién o razén social y ne actualice su

situacidn ent €] padrén de importadores.

Los contribuyentes cuya inscripcion haya quedado suspendida en el pedrén de

importadores por aiguna causal antes mencionada podrin solicitar que se deje sin efectos

dicha suspensién, mediante solicitud que se presentard ante la Administracion General de

Aunditoria Fiscal Federal,, anexando copia simple de la signiente documentacién (Regla 3.6.6.

Resolucién Misceldnea):

a)

Copia de la cédula de identificacion fiscal o de la constancia de mscripeion al RFC siempre

que esta ltima no exceda de un mes de haber sido expedida por la autoridad competente.

b} Declaraciones anuales del ISR de los tiltimos cinco ejercicios, en su caso.

¢) Declaraciones de los pagos provisionales del ISR y del IVA por el que ain no esté
obligado a presentar declaracién anuales correspondientes,

d) Los tres ultimos pedimentos de importacién.

e) La solicitud de inscripeién al padron de importadores que hubiera sido objeto de la
suspension al eitado padrén, en su caso,

f) Carta de presentacién de dictamen del dltimo ejetcicio o del aviso de presentacién de
dicho dictamen, en su caso.

g} Aviso de cambio de domicilio o razdn social, en su caso.
Cualquier comprobante de domicilio fiscal -mencionados anteriormente-.

4, El contribuyente requiere inscripcion al padron de importadores de sectores

especificos,

En el cuadro 4-1, s¢ mencionan las mercancias por fraccion arancelaria por las que se

requiere que el importador se encuentre inscrito en los Padrones Sectoriales que al efecto lleva
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la SHCP. Para dicha inscripcién se debe presentar solicitud en original de manera personal o
enviarla a través de servicio de mensajeria al siguiente domicitio:

Padrén de Importadores de Sectores Especificos,
Administraciéon General de Aduanas;

Administracién Central de Regulacion del Despacho Aduanero,
Av, Hidalgo No, 77, Modulo 1V, plania baja,

Col. Guerrero, Delegacion Cuauhtémoc,

06300, México, D.F.

- SECTOR ESPECIFICO: ACERO
7208.10,02 [7210.30.99 [7212.40.01 |7304.10.99 [7305.12.01

7208.10.99 [7210.41.01 |7212.40.02 [7304.21.01 |730531.99

72082599 [7210.41.99 |7212.40.03 |[7304.21.99 |7306.20.01
7208.26.01 [7210.49.01 |7213.10.01 ([7304.29.01 |7306.30.01
7208.27.01 [7210.49.99 [7213.20.01 [7304.29.99 [7306.30.99
7208.37.01 |7210.61.01 |7213.91.01 |7304.31.99 |7306.60.99
7208.38.01 [7210.70.01 [7213.99.99 |7304.39.04 |7308.20.01
7208.39.01 |7210.70.99 |7214.20.01 |7304.35.99 7308.30.01
7208.40.01 [7212.20.01 |7214.91.01 {7304.51.01 {7308.30.99
7208.51.01 |7212.20.02 [7214.91.02 |7304.51.99 |7308.40.01
7208.52.01 |7212.20.99 ]7214.99.01 {7304.59.01 |7308.90.02
7209.16.01 {7212.30.01 [7214.99.02 [7304.59.99 |7308.90.99
7209.17.01 17212,30.02 |{7228.30.99 |7304.90.99
7210.30.01 {7212.30.99 [7304.10.01 |[7305.11.01

Cuadre 4-1. Mercancias por las que se requiere inscripcién a sectores especificos.
Fuente: Regla 3.6.5. y anexo 10 de la Resolucion Misceldnea.

4.2. Seleccién de proveedores,

Antes de realizar fa seleccion de proveedores se debe determinar ya sea por el jefe de
Almacén (empresa comercizlizadora) o por el jefe de produccién (empresa productora) la

mercancia que se requiere comprar al extranjero, para lo cual se puede basar en el programa
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de produccién o en el control de existencias {stock). Dicha determinacion se hard llegar al
jefe de compras o directamente al dueflo para que éste continie con la seleccion.

La blisqueda y evaluacidn, asi como la seleccién postetior de las fuentes de abastecimientio
constituye una parte muy importante de la funcién de compras de la pequefia, mediana y gran
empresa (Baily, 1991, Pickle, 1994), incluso Leenders er al (1995) argumenta que en realidad
constituye la decisién mas importante que puede hacer el jefe o departamento de compras, ya
que el desempefio del proveedor tiene impacto sobre la productividad, calidad y
competitividad de la organizacién compradora.

No constituye una tarea fécil el tomar buenas decisiones respecto a fuentes de
abastecimiento. Ademds de las dificultades para descubric qué fuentes existen y estan
disponibles para un requerimiento especifico, en el lugar y en ¢l momento preciso. Existen
otras dificultades para decidir que fuente de abastecimietto habrd de ser la mejor seleccion

tanto en el largo plazo, asf como para un caso especifico.

4.2.1. Seleccién preliminar de las fuentes,

Consiste en determinar aquellas més factibles de Hevar los requerimientos adecuadamente.
El propdsito de tal seleccidn es establecer una lista de oferentes de quienes pueda solicitar
cotizaciones. Hay ciertos hechos bésicos gue deben ser conocidos acerca de un articulo que ha
de ser comprado antes de poder tomar los primeros pasos hacia la seleccidn de la fuente. Son
elementos que en si mismos califican o descalifican a ciertos tipos de compafiias y estrechan
asi el campo de seleccién:
a) Clasificacion de las industrias jPor qué industria es producide ¢l material requerido? En

este caso deben ser Industrias bdsicas de hierro y el acero o similares.
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b) Disponibilidad comercial del producto ; El articulo es regularmente producido en forma
estandarizada?, si es asf ;Est4 disponible o es elaboradoe bajo una orden especifica?

¢) Cantidad que ha de ser comprada (Fs la cantidad requerida pequefia, mediana o grande?,
de esto dependerd si s¢ elige un fabricante o un distribuidor,

d) Elelemento tiempo en la compra ;Cuando se requiere el producto?

¢) Proposito de la compra (El producte serd requerido en repetidas ocasiones o s6lo una
vez?

fy Tamafio fisico del articulo requerido.
Fuentes de informacion respecto a los proveedores nacionales y extranjero.
Una vez que se lleva a cabo la confrontacién del articulo requerido con las preguntas

anteriores, podemos pasar a las fuentes de informacién para seleccionar los proveedores

potenciales, las cuales son:

A) Fuentes impresas

-~ Directorios comerciales. - Guias de compradores
- Registros y listas semioficiales. - Expediente en micropelicula.
- Catilogos. - Revistas de comercio

B} Contactos personales y experiencia.

- Entrevistas con vendedores y representantes de fabricantes.
-~ Indice de archivo actual de proveedores.
- Muestras y exhibiciones comerciales.

- Visitas a los proveedores.
C) Fuentes de informacion para localizar proveedores extranjeros.
- Departamento de comercio del pais comprador {SECOFI).

- Camara de comercio del pals vendedor {Camara Americana de Comercio).
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- Embajada del vendedor.
- Asociaciones nacionales de compra o relativas al comercio internacional {ANIERM).
- Proveedores nacionales actuales que no representen competencia.

- Bancgs importantes (Bancomext).
D) Interneter como fuente de informacién.

En un mundo cada vez mas comunicado, el uso de Internet surge como una valiosa fuente
de informacion, por un lado por la cantidad y variedad de empresas que se pueden encontrar
(por ejemplo sélo en México 8 mil negocios ya cuentan con una pagina Web®) y por el otro,
por la actualidad de las mismas, ya que dia a dia aumenta el nimero de empresas que se
conectan a esta Red.

Aungue las transacciones comerciales via Internet aleanzaron apenas 5 millones de pesos
en 1997 en México, segin Rolando Hernéndez, representante de Tecnofin, una consultoria de
Comercio Electronico®, nuestro pais se est adaptando répidamente a esta relativamente nueva
forma de comunicacién. Y si el pequefio o mediano empresario, estd buscando proveedores
extranjeros, sin lugar a dudas debe acudir o “navegar” dentro de la Red.

En Internet se puede encontrar en cada pagina electronica visitada informacidn sobre:

- Empresas productoras o comercilizadoras de cualquier producto, en este caso de articulos
de fundicién y manufacturas de fundicion de hierro o acero de todo el mundo,
informacion de;

w Nombre, direccion, teléfonos.
w> Catjlogo de productos que elabora o distribuye.
= Promociones especiales,

= Correc electronico para enviar, solicitar cotizaciones, cartas, entre otros.

® Internet, otra opcion para el comercio internacionat (1998). Carta Anierm. Anlerm. México Julio ‘98 Pag. 3
¢ Ibidem.
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- Organizaciones de apoyo al comercio exterior, no solo nacionales sino internacionales.

4.2.2. Elaborar la cotizacion de los articulos.

Es necesario cotizar el articulo, para determinar una serie de elementos gue sirven para una
posterior evaluacion de los proveedores potenciales, Dichos elementos son: precio, calidad,
tiempo de entrega, medio de transporte, entre otros no menos importantes.

El precio es sin discusién, una de las consideraciones de mayor importancia en cualquier
transaccidn de compras, ya que s¢ espera que los compradores negocien y compren a Jos
niveles de precio mds favorables que se puedan obtener.

Se considera que tres es un nimero prictico de concursantes cuando el producto que hay
que comprar es estandarizado o las especificaciones estén establecidas definitivamente.

Una cotizacion debe contener:

- Cantidad requerida - Precio

- Descripcion y especificaciones del articulo, - Téminos de flete.

- Tiempo o tiempos de entrega - Moneda de pago

- Punto de embarque - Origen de la fabricacién

- Cotizacién FOB, CIF, etc. - Fecha de expedicion de la oferta.

- Otros, dependiendo el producto.

Evaluacién de las cotizaciones.

Es poco probable el lograr la elaboracidn de wna forma de tabulacion que tenga un uso
amplio, sin embargo todas las tabulaciones deben proporcionar, una comparacién facil de lo
siguiente:

1. Factores de costo. Precio; costos de transporte, de instalacion; términos de pago, etc,
2. Factores de entrega. Esto es dependiendo la localizacion geografica del proveedor.

3. Factores de diseflo o especificacién. Cumple o no con las especificaciones.
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4, Factores legales. Garantias, patentes, cancelaciones, ete.

4.2.3. Evaluacién de los proveedores potenciales,

El tercer y tdltime paso en la seleccion de proveedores potenciales es la evaluacidn de los
tnismos. Obviamente, la evaluacién de un proveedor actual es marcadamente mds facil que de
una fuente potencial. Como la evaluacidn de dicha fuente requiere con frecuencia considerable
cantidad de tiempo y de recursos, séle se debe hacer una corta lista de aquellos vendedores
que tienen posibilidad de recibir una orden de compra.

La evaluacion de las fuentes potenciales, intenta resolver dos preguntas clave:

- ¢Es capaz el vendedor de abastecer satisfactoriamente los requerimientos que el
comprador espeta tanto a corto como a largo plazo?
- ¢Esta motivado el vendedor para abastecer los requerimientos en la forma en que el

comprador espera tanto a corto como a largo plazo?

La primera pregunta se puede contestar sobre una base técnica, el segundo problema
prucba el lade humano ;Por qué el personal vendedor dard atencién especial a los
requerimientos de este comprador?, ;Qué hay que evaluar?.

Aljian (1991), Baily (1991), Del Rio (1998) y otros aulores - ver cuadro 4-2 indican los
factores a evaluar en los proveedores potenciales para efectuar una correcta seleccion de
quien(es) puede(n) proveer el articulo o servicio requerido por la empresa.

Tales factores se describen a continuacion:

s Fuerzas técnicas, de ingenieria y de fabricacidn.
La capacidad técnica y de ingenieria, asi como la fierza de fabricacion afecta varios
mtereses del comprador. El primer factor obvio es la capacidad de calidad del vendedor. En el

caso de que el vendedor sea un distribuidor, la atencién debe situarse en su capacidad de
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distribucién. La naturaleza del acuerdo con los fabricantes proveedores, sus pcliticas de
inventario y su capacidad para responder a requerimientos especiales deberian ser evaluada,

asfcomo la fuerza técnica del personal.

Factor| 1 2 3 4 5 6 7
Autor
Pooler
{1980)
Aljian
{1981)
Baily
(1991)
Zenz
(1995
Pickle
(1994)
Leenders ef al
{1995) v v
Del Rio
(1998) v v 7 v
Cuadro 4-2. Factores a evaluar en los proveedores potenciales por diversos autores.
Nota: Los nimeros que aparecen en este cuadro significan lo siguiente,

A A A A A
LN L O CN Y

v v

1. Fuerzas técnicas. 5. Capacidad financiera,
2. Fuerzas de ingenieria. 6. Localizacion geogréfica.
3. Fuerzas de fabricacion 7. Representacion de ventas

4. Capacidad de administracin,

Dentro de estz punto también deben ser evaluadas el tamafio de las instalaciones del
vendedor. Debe considerarse si, con base en la informacién preliminar obtenible el tamafio
indicado de una compaiiia es adecuado para abastecer el requerimiento y si las instalaciones
indicadas dan seguimiento razonable de que la actuacién sea satisfactoria. Los proveedores
mAs grandes, no necesariamente son los mas calificados.

+ Capacidad de administracién y financiera.
Para conocer fa capacidad de administracion se requiere de un examen detallado de la

estructura de la organizacion, las capacidades de los administradores, los controles
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administrativos, el sistema de premios y castigos, entrenamiento y desarrollo, estrategias
empresariales, ¥ politicas y procedimientos. También es Util para tener una explicacién del
porqué la administracion de una empresa vendedora considera que esta administrando bien y
como una indicacién de sus éxitos y fracasos mas notables.

Las fuerzas y debilidades financieras de un proveedor afectan cbviamente su capacidad
para responder a las necesidades de los clientes. En realidad no existe una forma
verdaderamente satisfactoria para poder determinar que tan buena ¢s la posicidn financiera de
un proveedor, salvo que se¢ contraten auditores para realizar una revisi6n detallada (Baily,
1991).

Las medidas financieras individuales que se pueden examinar incluyen, pero no estan
limitadas a nivel de crédito, estructura del capital, rentabilidad, liquidez, capacidad para
satisfacer las obligaciones de intereses y dividendos, capital de trabajo, abastecimiento de
inventario y recuperacion de la inversion.

Una fuente de informacion sobre anilisis financiero y de crédito de empresas de cualquier
tamaiio la ofrece Dun and Badstreet en sus informes.

» Localizacion geografica.

Es necesario evaluar este factor debido a que si el proveedor estd a grandes distancias del
comprador, podria aumentar considerablemente ¢l costo de transporte, el tiempo de envio,
ete.
¢ Representantes de ventas

Si existen representantes de ventas en el pais del comprador, éstos deben ser considerados

si son accesibles y si son irabajadores consistentes para el beneficio de sus clientes,
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Consideraciones finales sobre la evaluacion,

51 no existen demasiadas restricciones para efectuar visitas a los proveedores, €sta deberdn
realizarse, para que ademas de verificar la informacién que se obtenga de las distintas fuentes
de informacidn, se estrechen las relaciones entre los mismos.

Algunas organizaciones califican a los proveedores asignandoles puntos y escalas para cada
factor y para cada clasificacion. Especialmente en casos donde hay varias fuentes de
abastecimiento del mismo producto o servicio.

Obviamente la seleccion de los factores, pesos, y forma de las mediciones requerird
considerable reflexion para asegurar la congruencia entre las prioridades de la organizacion
para el producto y la capacidad del esquema de evaluacién para identificar correctamente los
mejores vendedores, Para diferentes clases de productos, es posible que se {engan que usar

diferentes factores, pesos y mediciones que reflejen el variante impacto en la organizacion.

4.3, Términos de negociacién internacional (Incoterms},

Este punto trata sobre términos que son indispensables para que el comprador pueda
efectuar una negociacion de cardcter internacional, particularmente para acordar el punto de
entrega de las mercancias que adquiera en el exterior, asi como de los gastos que se tienen que
hacer para el pago de transporte, seguros, transbordos, estiba, etc. Tanto en la aduana de

salida (pais exportador) como en la aduana de entrada (México).

4.3.1. Coneepto de los incoterms.

Conjunto de reglas aplicables internacionalmente destinadas a facilitar la interpretacion de

los términos comerciales cominmente utilizados (Camara Internacional de Comercio, 1936),
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4.3.2. Objetivg,

“Establecer un conjunto de términos y reglas de caracter facultativo que permiten acordar
los derechos y las obligaciones tanto del vendedor como del comprador en las transacciones
comerciales internacionales, por lo que se pueden utilizar en contratos de compraventia al

extranjero™,

4.3.3. Incoterms version 1990°,

Esta version agrupa los términos de la siguiente manera, ver cuadro 4-3,
EXW. En fabrica, especificar el lugar de convenido.

El vendedor cumple con su obligacion de entregar cuando ha puesto los articulos en su
establecimiento, ya sea en su almacén, fibrica u oficina A partir de la entrega, el comprador
acepta todos los riesgos y costos que genere la mercancia, incluyendo la contratacion previa
del medio de transporte requerido. No deberd usarse éste término cuando el comprador no
pueda efectuar directa o indirectamente los tramites de exportacién.

El transporte que se puede utilizar en éste término puede ser cualquiera, incluyendo el
multimodal®,

FCA. Libre transportista, especificar punto de embarque.

La obligacidn del vendedor concluye cuando entrega la mercancia tramitada para su
exportacion al transportista que designe el comprador en el lugar convenido. Si el comprador
no indica el punto preciso, el vendedor puede escogerlo dentro del lugar o zona estipulada.

El tipo de transporte utilizado puede ser multimodal.

7 Guia basica del exportador (1997), Bancomext. Quinta edicion., pag. 73

® Los Incoterms se recopilaron por primera vez en 1936, teniendo modificaciones en los afios 1953, 1967,
1976, 1980. La ditima data de 1990,

® Muitimodal, significa que se utilizan diferentes medios de transporte para llevar 12 mercancia hastz el pais
importador,
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GRUPO - ' INCOTERM
SIGLA EN INGLES EN ESPANOCL
E
Término en e que la}] EXW |Ex works En fibrica
mercancia  se  pone  a
disposicién del comprador en
el domicilio del vendedor.
F FCA |Free Carrier Libre transportista
Términos en los que al
vendedor se le encarga que| FAS {Free Alongside Ship Libre al costado del
entregue la mercancia a un barco.
medio de transporte encargado| FOB | Free On Board Libre a bordo
por el comprador.
C CFR [ Cost and Freight Costo y flete
Términos en los que el
vendedor ha de contratar el| CIF |[Cost, Insurance and | Costo, seguro y flete.
transporte, sin asumir el riesgo Freight.
de pérdida o dafio de Ia
mercancla, ni los costos| CPT |Carriage Paid To Paid | Transporte pagado hasta
adicionales después de su To
envio y despacho.
CIP |Carriage and Insurance | Trnasporte y seguros
Paid To. pagados hasta
D DAF |Delivered At Frontier |Entregado en la frontera
Los gastos y riesgos
necesaric  para llevar la| DES |Delivered Ex ship Entregado en el barco
mercancia al pals destino,
corren  por  cuenta  del] DEQ |Delivered £x Quay Entregado en el muelle
vendedor,
DDU | Delivered Duty un Paid | Entregado sin impuestos
pagados
DDP |Delivered Duty Paid | Entrega con impuestos

pagados

Cuadro 4-3. Grupos de los incoterms, versién 19%0.

FAS. Libre al costado del barco, especificar puerte de embarque.

Significa que la obligacién del vendedor termina cuando se han colocado las mercancias al

costado del buque, sobre el muelle o en barcazas en el puetto de embarque acordado, A partir
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de ese momento, el comprador asume los costos y riesgos por pérdidas o dafios de la
mercancia - inclusive los gastos de los tramites para su exportacion -.

Sélo se puede usar ¢l transporte marftimo en éste término. Es recomendable que si el
comprador no puede realizar el trémite de exportacion en el pais de origen no utilice FAS.

FOB. Libre a bordo, especificar puerto de embarque.

“Esta modalidad contractual es la mas utilizada en el comercio internacional y significa que
¢l vendedor debe entregar la mercaderia comprometida en venta a bordo del medio de
transporte elegido por ¢! comprades™'®,

El comprador asume los costos y riesgos por pérdida o dafio de la mercancia desde ese
momento, El vendedor realiza los trimites de exportacion respectivos, Solo se aplica al
transporte marftimo.

CFR. Costo y flete, especificar punto de destino.

El vendedor debe pagar los costos y el flete necesarios para entregar la mercancia al puerto
de destino. Asf como realizar fos trémites de exportacion.

El comprador por su parte se hace responsable de los riesgos y dafios que sufra Ia
mercancia y de los gastos que se generen después de que los articulos estén a bordo del barco.

Este término sélo se usa para transporte maritimo,

CIF. Costo, seguro y flete, especificar puerto de destino.

El vendedor debe pagar los costos, el flete y el seguro maritimo necesarios para entregar la
mercancia al puerto de destino. Asi como realizar los tramites de exportacién, El seguro

contratado €5 & cargo y riespo del comprador, en caso de pérdida o dafio de la mercancia

durante el viaje. Se utiliza s6lo transporte maritimo.

¥ LEDESMA, Carlos A, y ZAPATA, Cristina 1. {1997) Negocios y comergializacién internacional, Pag. 556
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CPT, Transporte pagado hasta, especificar el lugar de destino.

El vendedor paga el flete de la mercancia al lugar asignado y realiza los tramites de
exportacion. Los riesgos y dafios de la mercancia, al igual que cualquier costo adicional por
contingencias posteriores a la entrega al transportista, se transfieren del vendedor al
comprador, si la mercancia se entrega bajo custodia del transportista.

Se puede utilizar cualquier medio de transporte, incluso el multimodal.
CIP. Transporte y seguros pagados hasta, especificar el lugar de destino,

El vendedor debe proporcionar el seguro de carga que ampare el riesgo del comprador de
perder la mercancia o de que ¢sta sufra un dafio durante la transportacién. Ademas de las
obligaciones descritas en el término CPT. Se aplica en cualquier medio de transporte.

DAF, Entregado en la frontera, especificar el lugar.

El vendedor cumple con sus obligaciones cvando entrega la mercancia en el lugar
especificado, que incluye los tramites de exportacién, pero antes de la aduana del pais
importador.

Se aplica éste término principalmente cuando las mercancias se transporten por ferrocarril
o carretera, Sin embrago, puede ser utilizado para cualquier otro transporte.

DES. Entregado en el barco, especificar puerto de destino.

Se utiliza solamente para transporte maritimo,

El vendedor asume los costos y gastos de llevar la mercancia al puerto destino. Cumple
cuando la mercancia estd a disposicion del comprador a borde del barco en el punto

convenido, pero sin que se hayan realizado los tramites de importacion.
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DEQ. Entregado el muelle, especificar puerto de destino.

El vendedor cumple con su obligacién cuando ha colocado las mercancias en el muelle dei
puerto asignado y con los tramites de importacién efectuados, lo que implica que tiene que
asumir los costos de aranceles, impuestos, entre otros. Se utiliza sdlo en transporte maritimo,

DDU. Entregado sin itnpuestos pagados, especificar punto de destino.

Se emplea para cualquier medic de transporte.

El vendedor cumple con su obligacion de entrega cuando los articulos estan a disposicién
del comprador en el lugar acordado en el pais de importacién, incluyendo los costos al
efectuar los tramites aduaneros. En ese momento el comprado se hace responsable de
cualquier gasto adicional y asume los riesgos por no retirar a tiempo la mercancia de la
aduana,

DDP. Entregado con impuestos pagados, especificar punto de destino

El vendedor cumple con su obligacion de entrega cuando la mercancia estd a disposicién
del comprador en el lugar convenido en el pais de importacidn, asumiendo los costos y riesgos
de aranceles, impuestos, gastos para la entrega de la mercancia y tramites aduaneros
necesarios para su importacion,

Es descable que el despacho en una aduana extranjera lo realice el exportador, mientras
que el despacho en la aduana de importacion lo tramite el comprador o cuando menos alguien
que actie en su nombre (agemte aduanal), para evitar retrasos que originen pastos no
previstos.

Para dejar claro cuales son las obligaciones del vendedor como del comprador al emplear un

incoterm para la entrega de la mercancia, se recomienda ver el Cuadro 4-4.
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INCOTERM EWX] FAC | FAS | FOB | CFR | CIF | CPT | CIP | DAF | DES | DEQ | DDU | DDP
GASTOS
Eleccidn del medio de transporte en la| € C C C VIV ViV ]V AY v v v
fabrica o bodega del vendedor
(astos de traslado (estiba y flete). C k% v v v VoV \Y v v \Y
Seguro de la mercancia (transito interno) C v v \'% v v v \Y v v
En el punto de embargue:
. . A\

Maniobras de carga, descarga, estiba, ¢ ¢ S v v v v v v v v v

etc,

L Gastos aduanales C Y C A" v v hY v v v v v v
Impuestos de exportacién C \% C v v v \Y A A% v v \'% v
Costo transporte (flete) C C C C v A% v v A% v v \% A%

B Seguro mercancia (transito intemacional) [ C C C C C v c v C A% v v v

En el punto desting:
Maniobras de carga, descarga, estiba, ete. ¢ c ¢ C ¢ c C C C v v v
Gastos aduanales ¢ mpuestos de C C C C C C C C C A% C v
importacion
Gastos de traslado a la bodega del C C C C C C C C C C C C v
comprador,
Seguro de la mercancia (transito interno) Cc C C cC C C C C C C C C v

Cuadro. 4-4, Obligaciones del vendedor y del comprador en una operacion de entrega de mercancia.

Fuente: Anexo del libro Comercio Interacional del profesor Clandio Maubert Viveros.

Nota: En éste cuadro V, significa vendedor y C, significa comprador




4.4. Contratos de compraventa internacional.

4.4,1. Contrato verbal,

Este mode de formalizar la venta se da cuando existe confianza mutua y conocimiento
entre las partes (comprador y vendedor). Los usual es que se defina por teléfono la cantidad,
Ia calidad, el medio y el tiempo de pago, asi como a moneda y la entrega de la mercancia.

Dicho contrato verbal estd reguiado por la Convencién de las Naciones Unidas Sobre los
Contratos de Compraventa Internacional de Mercancias, de la cual México es signatario, y de
manera supletoria el derecho interno de cada una de las partes. En nuestro caso el Codigo de
Comercio, el Codigo Civil para el Distrito Federal, 1a ley Federal de Proteccion al Consumidor
y la ley de Navegacién y Comercio Maritimo, asi como el Derecho Internacional Privado
(Patifio, 1997).

La dinica documentacién que existira en este tipo de contrato, serd la imprescindible para
realizar la exportacion, importacion y eventualmente, la exigida por los bancos para hacer el o
los pagos,

Esta forma de contrato no es recomendable que se utilice en las compras al extranjero,
puesto que genera desconfianza e incertidumbre entre las partes y en caso de incumplimiento

Surgen serias controversias.

4.4.2.Contrato ver 0_con principio de pru r escrito.
Es cormin que después de convenido el contrato de modo verbal, el importador, en caso de
estar de acuerdo con las condiciones de la transaceidn comercial, emita una orden de compra

en la que describe la mercancia, las cantidades, la forma de pago, enire otros {normalmente

por fax).
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A su vez, el vendedor emitird una factura comercial, todo ello constituye aunque de
manera no formal un contrato de compraventa. Sin embargo, a pesar de que en estz forma de
contrato se disminuye la incertidumbre de la transaccién de compra en comparacion con la
forma verbal, se recomienda que el importader ¥ el exportador realicen el contrato por escrito

para dejar mas claro cuales son las obligaciones y derechos de cada uno.

4.4.3. Contrato escrito.

Antes de realizar una operacion de compraventa internacional, es necesario que se negocie
entre las partes los términos y condiciones que contendrd el contrato por eserito ya que
existen claisulas de mucha importancia que no se mencionan en otros documentos, como un
pedido en firme, una factura, un conocimiento de embarque, cartas de crédito, entre otros
(Guia bésica del exportador, 1997).

Es indispensable que el importador mexicano se asesore con los especialistas en la materia
{por ejemplo Compromex''), no sélo en esta forma de contrato, también en las dos anteriores,
ya que con ello evitara controversias serias que le generardn pérdidas y problemas por caer en
omisiones causadas por la falta de conocimiento.

En los siguientes parrafos se describen brevemente algunas de las cladsulas que ne pueden
falta en un contrato por escrito. A reserva de que el especialista considere agregar claisulas
dependiendo de su caso en particular
Objeto de la compra. Consiste en la descripcién de las mercancias, en forma clara y
pormenorizada de sus caracteristicas. Al respecto, Ledesma (1997), dice que se debe incluir 1a

nominacitn arancelaria (fraccidn) que corresponda.

"' Compromex. Comisién para la proteccion del comercio exterior mexicano a cargo de Bancomext
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El precia de las mercancias. Se debe fijar el precio de la(s) mercancia(s) objeto del conirato,
anexando una claisula que haga posible en un futuro la renegociacién del precio, motivado
por ¢l cambic en las economias de las partes.
Las forma y los plazos de pago. Se debe definir el medio de pago, por ejemplo al contado,
cheque, cobranza bancaria o carta de crédito,

Si se trata de carta de crédito, se debe determinar que caracteristicas tiene. Normalmente
es una carta de crédito irrevocable y confirmada. También se estipulan los documentos
necesarios para el pago y la importacién de la mercancia, entre éstos tenemos:

a) El documento de embarque (Guia aérea, conocimiento de embarque, talon de ferrocarril,
carta porte).

b) Factura comercial.

¢} Certificado de origen.

d) Poliza de seguro.

¢) Certificado de peso, calidad, entre otros {dependiendo de la mercancia).

Empague y embalaje. Aqui se define previo acuerdo entre comprador y vendedor el tipo de
empaque y embalaje necesarios para proteger la mercancia.

Condiciones de entrega. Aqui és conveniente que se remita a los Incoterms, de acuerdo 2 la
modalidad convenida de entrega. Por tanto se fija:

® Fecha de entrega,

® Punto especifico de entrega, con o sin pago de seguros, fletes, cargos por maniobras,
impuestos de exportacién e importacion entre otros.

Clazisula-compmmr'soria. Es la aceptacién de las partes involucradas en €l contrato de llevar

al arbitraje cualquier diferencia que sobre el mismo hayan contratado, sobre el cumplimiento o

las consecuencias que pudieran surgir (Patifio, 1997).
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Sobre esta ltima claisula el importador puede elegir entre los siguientes organismos'?, el
que més le convenga a sus intereses (aunque se sugiere Compromex):

8 Comisi6n para la Protecciton del Comercio Exterior (COMPROMEX).

® CAMECIC (Capitulo Mexicano de la Cimara [nternaciona de Comercio).

8 Comision Permanente de Arbitraje de la CANCACO

W Comision Ineramericana de Arbitraje Comercial (CIAC),

E1 arbitraje ofrece mayores ventajas que una resolucién ante los tribunales en cuanto a
tiempo y tramites. Este se realiza a puerta cerrada en un ambiente de mayor cordialidad y se
busca una transaccion que permita a ambas partes obtener un beneficio.

Compromex, tiene entre otras las sigujentes funciones:

s Interviene como conciliador y érbitro de comercio internacional en controversias en que
intervengan empresas mexicanas y extranjeras.

+ Emitir un “dictamen” (en caso de que no resulte la controversia) a peticion del interesado,
el cual podra utilizarse como prueba documental ante cualquier organismo o autoridad
nacional o extranjera.

o Ofrece asesoria juridica especializada a la comunidad exportadora e importadora de
Meéxico sobre términos legales de negociacién internacional, también sobre contratos

internacionales y aspectos juridicos de comercio exterior.

12 Directario de Organismos de Arbitraje Comercial (1998) Bancomext México Pag, 2-11
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4.5, Formas dg¢_pago internacional.

Dependiendo de la confianza y la experiencia que tengan tanto ¢l exportador como el
mmportador en sus transacciones de comercio exterior deberdn elegir la forma de pago que mas
convenga para ambas partes.

Naturalmente el exportador tratard de elegir el medio mds conveniente para él, por lo tanto
el comprador necesita conocer si ese medio es también el adecuado o le genera muchos gastos
y dificultades,

Las principales formas o medios de pago que emplean los importadores mexicanos, son las
siguientes:

A) Pagos con elevada confianza y experiencia

B Cheque personal o empresarial.
® Giro bancario,
B Orden de pago

B) Pagos con confianza y experiencias medias.
» (Cobranza bancaria internacional
C) Pagos con confianza y experiencias minimas.

+ Carta de crédito.

4.5.1.Cheque personal o empresarial.

El pago a través de este documento implica su envio por mensajeria especializada o correo
registrado, sin embargo, aun existe el riesgo de que se pierda. En México ademds de cuentas
de cheques en Moneda Nacional se pueden abrir cuentas ¢n Dolares de los Estados Unidos.

Pero si se requiere hacer el pago en otra moneda no podra hacerlo utilizando esta chequera.
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Es dificil a menes de que exista mucha confianza entre el vendedor y el comprador, que el
primero acepte esta forma de pago, ya que hay mas inconvenienies que tiene que sortear para
el cobro del cheque, por ejempio:

B Acudir al banco a solicitar “Depésito de Remesa Internacional en Firme”.
B Riesgo de que las firmas no sean las correctas, o cual ocasiona retrasos.
M Se encarece la operacion de las comisiones,

W Extravio de cheques.

4.5.2._Gire bancario.

Es un documento, titulo de crédito nominal, que se expide a nombre de una persona fisica
0 empresa para su ¢obro en una plaza nacional o extranjera. Se prevé con esta forma de pago
que en caso de que se extravie el giro, s6lo lo cobre el beneficiario. Para realizarlo no es
necesario que el importador tenga cuenta de cheques en ningin banco, resulta barato y es
aceptado en las operaciones internacionales.

Cualquier banco ofrece este servicio. 51 se desea pagar un adeudo en ) extranjero acuda a
una sucursal bancaria y solicite le vendan un giro internacional por el importe y en la divisa
deseada e informe también nombre y plaza del beneficario.

No existe un estindar internacional sobre el cobro por este servicio, ya que las comisiones
varian de pafs a pals, de banco en banco, e inclusive de parte de un mismo banco hacia sus
distintos clientes, pere la media mundiai se sitia entre los USD 10.00 a 20.00 por cada mil
délares girados (Barradas, 1997).

Se recomienda al comprador del giro solicite al banco vendedor le informe sobre sus tarifas
de comisidn y acuerde con el beneficiario quien las pagard. Puede emitirse al proveedor una

copia del mismo via fax, con la leyenda superpuesta “no vélide para su cobro”, indicando
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cuando y por cual medio se ha enviado el original (mensajeria o correo especializados),
adjuntando copia de la guia respectiva.

En caso de robo o extravio se debe acudir a la brevedad posible al banco para informarle
por eserito lo sucedido, solicitdndole la reposicién del documento y la suspension del pago del
original.

Este Giro solo lo aceptara el vendedor, en caso de tener mucha confianza de recibir su
pago a tiempo, Sin embargo, en las primeras operaciones preferirg la Carta de Crédito. Para el
comprador resulta inconveniente, debido a que el exportador primero deberd recibir su pago y

después embarcara la mercancia, lo cual representa un riesgo en caso de que no lo haga asi.

4,5.3, Orden de pago.

El exportador deberd fener cuenta bancaria para que el pago sea abonado a la misma..
Se recomienda utilizar este medio s6lo cuando existe elevada confianza y experiencia entre las
partes.

No existen ordenes de pago condicionadas, por tanto el banco del vendedor no puede
exigir que el beneficario pruebe que las mercancias han sido embarcadas para efectuar €l pago.

El tramite en esta modalidad lo inicia el comprador u “ordenante”, acudiendo a una
sucursal bancaria (de preferencia en su localidad), en donde solicita un formato de “Emisor de
orden de pago™. Lo llena con los datos del beneficiario, ¢l importe y la divisa, nombre del
banco pagador, su ubicacidn (ciudad, estado, pais), y el mimero de cuenta en el cual se debera
abonar fos fondos. No olvide negociar con el proveedor quién y cémo cubrira los gastos y las
comisiones de los bancos que intervienen en el pago. Los costos del servicio son superiores a

los de los Giros, aproximadamente USD 40 o 50 por cada mil (Barradas, 1997).
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4.5.4. Cobranza bancaria internacional,

Esta cobranza se define de acuerdo con el articulo 2.11 de las URC-522", vigentes a partir
de enero de 1996 como el servicio de manejo de documentos por parte de los bancos y
conforme a las instrucciones recibidas, ya sea de sus clientes o de algin otro banco que
participe en la cadena operativa, para:

o Obtener el pago o la aceptacion.
= Entregar documentos contra pago o aceptacion.

» Entregar documentos en base a otros términos y condiciones.

Ambas partes (comprador y vendeor), deben tener como minimo un grado medio de
confianza entre si, ademas de tener relativa certeza de que el comprador desea y estd en
posibilidades de pagar, en tanto que el vendedor desea y puede cumplir con los términos
pactados para entregar la mercancia. Si no se cumple lo anterior, el mejor medio de pago
continva siendo la Carta de Crédito.

Esta cobranza es similar a la que se realiza cominmente en nuestro pafs, sélo que €l
“cobrador” ahora es un banco local. Dicho banco, de acuerdo con las instrucciones emitidas
por el beneficiario puede ejecutar dos tipos de cobranza:

a) Cobranza *simple” o limpia. Contiene exclusivamente documentos financieros (cheques,
giros bancarios, pagarés y letras de cambio) para su cobro, aceptacidn o pago a cierto
plazo.

b) Cobranza documentaria (es Jla mas frecuente). Contiene documentos financieros
acompafiados de otros comerciales (facturas, lista de empaque, seguros, certificados

diversos, papeles de embarque) con los mismos fines que la cobranza anterior.

1 Reglas Uniformes para Cobranzas, por sus siglas en inglés,
86



En caso de que el comprador reciba algunos documentos por los cuales no haya efectuado
el pago tendrs ge emitir una letra de cambio por el valor de los mismos, anotando los datos
necesarios para su cobro. Esta modalidad de papo representa mas gastos y tramites para el
exportador.

4.5.5. Carta de crédito,

Se recomienda utilizar la carta de crédito cuando por cualguier circunstancia existe baja
confianza y experiencia entre exportador e importador.

Las Cartas de Crédito en el dmbito internacional estan reguladas por las UPC-500, que son
las Reglas y Usos Uniformes Para Créditos Documentarios (por sus siglas en inglés), vigentes
a partir del 1 de enero de 1994. Dichas reglas las edita la CAmara de Comercio Internacional
(CCT).

La Carta de Crédito es el compromiso escrito que asume una institucion de crédito (banco
emisor) por cuenta y orden de una persona fisica o moral (comprador/importador/ordenante),
a favor de un tercero (vendedor/exportador/beneficiario) de pagar una suma determinada de
dinero o de aceptar letras de cambio a favor del vendedor, ya sea en sus cajas o a través de
una institucion de crédito (bance notificador/confirmador), contra la presentacién de
determinados documentos relativos a la venta de mercancias o prestacién de servicios, los
cuales deben cumplir estricta y literalmente con los términos ¥ condiciones estipuladas en la
Carta de Crédito™*.

Entre las ventajas que ofrece una Carta de Crédito para el vendedor {(exportador) y para

el comprador (importador) se encuentran (Cuadro 4-3):

" Httpu/wrww bancomext com mux/espieartas_cred fitm}
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EXPORTADOR - T IMPORTADOR.
# Reduce la necesidad de verificar el | 4 Estd seguro de que los documentos exigidos

crédito del comprador. serdn examinados por expertos,
4 Conoce los términos y condiciones { 4 Tiene la certeza de gue el pago s¢ efectuard
a cumplir para obtener su pago. cuando concuerden los documentos con los

términos y condiciones de la carta de crédito,

Cuadro 4-5. Ventajas para el comprador y vendedor por utilizar Carta de Crédito.

Clasificacion de las cartas de crédito, Cuadro 4-6:

Por destino:
¢ Importacién. Compra de bienes al extranjero.
» Exportacién. Venta de bienes y servicios al extranjero.

* Domésticas. Compraventa de bienes y servicios dentro del pais.

Por forma de pago:

La caria de crédito deberd indicar claramente la forma en que le serd pagada al vendedor,
misma que puede ser:

+ A la Vista. Contra la presentacién de documentos en orden.

» Con pago diferido, Al vencimiento del plazo convenido.

» Con aceptacion. Al vencimiento de las letras de cambio aceptadas por el banco emisor,
» Con negociacidn. Pagadera con un banco distinto al banco emisor (a la vista o a

plazo).

Por obligacion de pago:

» Irrevocable. Sélo puede ser modificada o cancelada con acuerdo de todas las partes.

¢ Notificada. El banco del comprador no astme ningim compromiso de pago ante el
vendedor,

s Confirmada, El banco del comprador se adhiere al compromiso de pago del banco
emisor ante el exportador.

& Revocable. Puede cancelarse ¢ modificarse sin previo aviso al vendedor.

Cuadro 4-6, Clasificacién de las Cartas de Crédito
Fuente: http://www.bamcomext.com.mx/esp/cartas_cred.htmi
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Los pasos que debe seguir un comprador/importador para solicitar Ia apertura de una carta de

crédito a favor de un vendedor/exportador son los siguientes (Cuadro 4-7.):

1. Primero es mc@io acordar las caracteristicas de la operacidn de compraventa, por
ejemplo precio, tiempo de entrega, volimenes, etc. firmar un contrato y emitir una orden
de compra donde claramente se estipule que la forma de pago sera a través de una Carta de
Crédito.

2. Con la informacidn previamente acordada, el comprador se dirige a su banco local (banco
emisor) y le da instrucciones para que ernita una carta de crédito a favor de la empresa
vendedora/exportadora(beneficiario), misma que deberd enviar a su banco corresponsal
{banco notificador/confirmador). Se recomienda no olvidar anotar claramente los siguientes
datos en la solicitud de carta de crédito:

# Nombre completo y direccién de beneficiario.

® Importe aproximado de la carta de crédito. El banco da un margen de diez por ciento de
mas o de menos.

M DBreve descripeion de la mercancia, incluyendo cantidad y precio unitario.

M Lista de documentos exigidos, especificando si serd renegociable contra originales y
copias o solamente contra copias.

M Lugar de embarque y destino de Ia mercancia.

B Si los transbordos son permitidos o prohibidos.

M Fecha de embarque.

B Fecha y lugar de vencimiento de s carta de crédito.

® Término de venta (Incoterm).

B Quién toma ¢l seguro de la mercancia,

® Quién debe operar como consignatario, banco emisor o agente aduanal, y la parte que ha
de notificarse en el conocimiento de embarque.

{Se recomienda ver el formato de solicitud de carta de crédito en Anexo 1).
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. Una vez recibida la carta de crédito en el banco notificador/confirmador, después de revisar
que el texto de la misma se ajusta a la practica internacional para el mancjo de cartas de
crédito, se entrega al vendedor exportador.

. Tan pronio como el vendedor recibe la carta de crédito y encuentra que puede cumplir con
todos los terminos y condictones, procede al despacho de la mercancia,

. Posteriormente, el vendedor entrega al banco notificado/confirmador los documentos
probatorios del envio de la mercancia, solicitados en el texto de la carta de crédito.

. Una vez que el banco notificador/confirmador certifica que los documentos cumplen
estricta y literalmente con los términos estipulados en la carta de crédito, procede de la
siguiente manera:

a) Solicita los recursos correspondientes al banco emisor.
b) Efectia el pago al vendedor.

¢} Envia al banco emisor los documentos solicitados en la carta de crédito para su

posterior entrega al comprador y retire de la aduana correspondiente.

Exportador l Acuerdo de compra (1) Importador

(Vendedor/beneficiario) | +—~—————— | (Comprador/solicitante)
L |Despacho mercancia (4
I
Solicita
Entrega | Entrega emisién de | Entrega
Doctos. de karta de carta de doctos. de
embarque | crédite | Pago crédito embarque

() 3 |® @ ®

Envia carta de crédito |

e i e

|
| 2)
Banco netificador/ | ®) * | Banco emisor
confirmador | Sol. Recursos, envia ’
L - - " doctos. de embarque — |

|
|
|

Cuadro 4-7, Fiujo de operacion de la Carta de Crédito
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Es importante sefialar que el servicio de cartas de crédito que ofrecen los bancos genera
comisiones por el manejo de las operaciones tanto en el banco del comprador como del
vendedor, por lo que ambas partes deben conocer las tarifas que aplican los bances con los
que trabajan. Normalmente las comisiones bancarias las absorben tanto comprador como

vendedor en sus respectivos paises, sin embargo es punto de negociacion entre las partes.

4.6. Medios de iransporte internacional,

Este apartado tiene como propdsito dar una visién clara de los medios mis importantes
que existen para el transporte no s6lo internacional, sino también nacional de mercancias de
importacién para México. Considerando, que la transportacién es uno de los factores mis
significativos del costo de una operacién de comercio internacional y que puede acarrear el
éxito o el fracaso de una operacion. '

La explicacién de cada medio de transporte (maritimo, carretero, ferroviario y aéreo) es
breve, de manera enunciativa, tratando de dar con esto, guias para que ¢! importador decida
de acuerdo con sus necesidades especificas, cudl es el medio apropiado para transportarlas del
extranjero hacia su almacén — y con ello la negociacién de un Incoterm determinado -

tomando en cuenta:

- Fletes, recargos, descuentos y seguros,
- Tiempo de entrega (servicio de carga regular o irregular).
- Seguridad en el traslado.

- Documentos de envio, entre otros.

Para el transporte es necesario considerar todo el recorrido de la mercancia. Claro esta

que sea en relacion con el Incoterm negociade. Por ejemplo:
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s Desde la fabrica, hasta ¢] puerto o acropuerto de salida.
- Tren
- Camion
- Combinacion de ambos

» Desde el puerto al aeropuerto de salida, hasta el puerto o aeropuerto de llegada.

- Barco
- Avién
e Desde el puerto o aeropuerto de salida, hasta el almacén del comprador.

- Tren
- Camién.
- Multimodal

Es importante mencionar que una operacién de transporte internacional de mercancias, es
dificil que se realice sélo por un medio de transporte.

Antes de explicar cada uno de los transportes, se presenta ¢l Cuadro 4- 8, el cual contiene
una comparacién entre los diferentes modos de transporte internacional. La base del cuadro es
de la pagina 37 del documento téenico nimero ocho, editado por Bancomext (1995). Sin
embargo el autor de la presente le asigna puntos en lugar de letras para que asi sea un anilisis
cuantitativo.

Como resultado tenemos que el mejor medio de transporte es el carretero { ya que tiene
mayor puntuacion,27), después le sigue el ferrocarril con 25, el transporte marftimo con 24 y
por dltimo el aéreo con 23 puntos. Es importante recordar que el importador debe elegir el
medio de acuerdo con sus necesidades especificas, ya que a pesar de que el carretero sea el
mejor, si el comprador necesita las mercancias con urgencia, sin duda ¢l aéreo se ajusta a 1o

que busca.
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FACTORES A Lo MODOS
Carretero Ferroviarig Aéreo | Maritimo

Flexibilidad 4 2 3 1
Accesibilidad 4 2 3 1
(Cobertura del mercado}
Rapidez 2 3 4 1
Seguridad 4 3 2 1
Capacidad 2 3 1 4
Tipos de carga 2 3 4
Cobertura de operaciones 2 3 1 4
Costo de embargue 3 2 4 1
Documentacidén 2 1 4 3

Competitividad 2 3 1 4
{Coslo de fletes)
TOTAL 27 25 23 24

Cuadro 4- 8, Comparacion general entre los diferentes modos de transporte
internacional de carga.
Nota: El otden de prioridad es de 4 hasta | (4>3>2>1)

4,6.1. Pasos a seguir para la contratacion de los servicios de transporte.

Lo primero que debe hacer €] usnario es determinar la linea que presta el servicio en la ruta
deseada v localizar al agente consignatario que la representa.

Segundo, el usuaric solicitard informacién respecto de los itinerarios de viaje, tarifas de
fletes, seguros, recargos, descuentos, tiempo de entrega. Es decir, cualquier factor que eleve o
disminuya el costo de transportacion, asf como las condiciones de entrega, carga y descarga.
Es conveniente consultar a todas las empresas si son varias lineas las que prestan el servicio

requerido.
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Tercero, habiendo seleccionado la linea de acuerdo con sus necesidades, el usvario s¢ pone
en contacto con el agente para reservar espacio para su mercancia; éste le indicara cuando y
donde debers entregarla.

Los datos que debe proporcionar el usuario son normalmente, los siguientes: clase del
producto, peso bruto y neto, volumen por bulto y total valor, tipe de empaque y embalaje,
numero de bultos, punto de origen y de destino, nombre del embarcador y sus agentes, asi
como ¢} consignatario y las instrucciones espetiales para su manejo ¥ estiba de sus productos,
entre otros.

Cuarto, €l interesado procederd a la entrega de la mercancia en los almacenes
correspondientes de acuerdo con el medio de transporte elegido; ya sea por él o por medio del

agente aduanal, este Gltimo procede a elaborar la documentacion aduanera,

4.6.2. Transporte marftinio.

Este punto es ¢l mas amplio de Jos medio descritos en el apartado, debido a la importancia
que tiene en el comercio internacional. El transporte matitimo es un factor fundamental para el
intercambio de los productos que demandan Jas diferentes regiones, ademas de que constituye
una via de comunicacién natural, puesto que alrededor del 80 por ciento de nuestro planeta
estd cubierto por agua. En 1988 Laurence 1 White decla que pricticamente ¢l 95 peor
ciento de todas las mercanciss expedidas en el comercio internacional se transportan por agua,
En Meéxico, al respecto, Salvador Mercado (1991) sefiala que alrededor de la mitad de la
carga global de comercio exterior del pais se mueve por este medio,

Caracteristicas.

- (ran capacidad de carga, hay barcos de hasta 145,000 toneladas.
- Adaptabilidad para transportar toda clase de mercancias.
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- Bajo coste en comparacién con otros medios.

Trifico Marftime.

a) Cabotaje, es aquel que se presta a lo largo de un litoral, como un setvicio costero. Puede
ser nacional cuando toca puertos del mismo pais o internacional, cuando arriba a puertos
de dos o mis paises (en el mismo litoral),

b) Altura, es el trafico interocednico. Puede ser de dos tipos servicio irregular (ver cuadro 4-

9 v servicio regular (ver cuadro 4-10 ).

Trafico de altura.

Servicio irregular, No recomendable para ¢l pequefio importador.

Caracteristicas:

- Lo proporcionan buques lamados tramp.

- Carecen de clientes fijos.

- Sirven en cualquier ruta de trafico mundial,

- Normalmente se contrata todo el buque por un tiempo ¢ por viajes especificos.
Contratacion del servicio:

- Se realizan en bolsas o mercades de fletes, por ejemplo: Londres, Nueva York, Copenhague
y Tokio.

Cuadro 4- 9. Trafico de altura, servicio irregular.

Principales tipog de carga gue se transportan por via marftima,

a) Carga general. Representa un tercio de la carga total mundial. Se presenta en estado
solido, lquido o gaseoso y que estando embalada o sin embalar puede ser tratada como
unidad. Usualmente se transporta en buques de lineas regular y se puede presentar como:

- Carga fraccionada. Sacos, cajas, bultos, huacales, entre otros.

- Carga unitarizada. Paletas (pallets), tarimas, contenedores.
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Trafico de altura,

Servicio regular. Recomendado para el pequefie y mediano importador.

Caracteristicas:
- Opera en rutas fijas preestablecidas, sirviendo a un grupo de puertos.
- Tiene itinerarios establecidos con fechas de llagada y salida con cierta frecuencia.

Oftecen espacio para pequefios embarques, voluminosas cargas, liquidos, etc.

Conferencias maritimas. Lineas independientes (Outsiders)
Es la reunion de lineas navieras que prestan|  Sirven a rutas similares de la c¢onferencia.
el servicio en una ruta determinada. Por tanto peneran competencia.
Ventajas: Ventgjas:
+ Mejor servicio al eliminar la competencia|s Fletes un poco mas bajos que los de la

entre lineas navieras. conferencia.

¢ Seguridad al importador de dispondrd el Servicio competitivo en calidad vy
buque acorde a sus necesidades. eficiencia contra la conferencia.

» Fletes fijos y razonablemente uniformes.

Deventajas:

- Fletes demasiado altos. Los fijan en forma

unilateral, sin aceptar la negociacién con el

usuario,

Cuadro 4-10. Trafico de altura, servicio regular,

b) Carga a granel. Representa aproximadamente dos tercios de la carga total mundial. Son
productos embarcados sueltos en bodega, por ejemplo; petréleo y automdéviles,

Elflete.

Existe una serie de factores que son tomados en consideracion para Ja fijacion de un flete
tanto en las lineas independientes como en las conferencias, los cuales han sido estudiados,

siendo hasta hoy 27;
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1. Naturaleza del producto
2. Tonelaje a transportar

3. Disponibilidad de la carga
4, Posibilidad de robo.

5. Posibilidad de dafio

6. Valor de la mercancia

7. Tipo de embalaje

8. Estiba

9. Relacion peso-medida

10. Peso excesivo

11. Largo excesivo

12. Carpa por vias alternativas

15. Costos directos de operacion

16. Distancia entre puertos,

17. Costos de manipulacion de la carga

18. Uso de chalanes

19. Necesidad de entrega o servicio especial
20. Cargos fijos en diferentes etapas

2]. Seguros

22. Instalaciones portuarias

23. Reglamentaciones portuarias

24. Cobros y derechos de puertos

25. Derechos de canales

26. Localizacién de puertos

13. Competencia de otros transportes 27. Posibilidad de contar con carga de regrese

14.Competencia del producto con otras fuentes de abastecimiento.

La aplicacién del flete se lleva a cabo de la siguiente manera:

Flete = Tarifa bisica +  recargos - descuentos.

Tarifa bésica, puede integrarse por el flete especifico, promocional, para productos no
especificos o cuotas abiertas,

Recargos, pueden ser por congestionamiento de puertos, ajustes cambiarios, awmento en el
precio del combustible, inseguridad en los puertos o por el peso y largo excesivo de la
mercancia.

Descuentos, pueden ser por acuerdo de fidelidad o lealtad (conferencias), fletes

promocionales o por fletes especiales.
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Conocimiento de embarque,
Conocimiento de embarque es el documento probatorio de un contrato de transporte
marftimo de mercancias.

Generalimente contiene los siguientes datos:

- Nombre del embarcador - Valor det flete.

- Nombre del consignatario - Estado y condiciones aparente de la mercancia

- Puerto de carga - Fecha de emisidn del documento.

- Puerto de descarga - Niumero de copias negociables (6)

- Nombre y matricula del buque - Cantidad, peso, medidas y marca de la
mercancia.

Wer Anexo 1. Conocimiento de embarque.,

Es recomendable que el conocimiento de embarque que se obtenga sea “limpio”, lo que
significa que las mercancias han sido embarcadas en buenas condiciones y que el mimero de
paquetes es el correcto.

La obtencién de este tipo de embarque va a ser importante para Ja carta de crédito que se

emite para efectos de una operacién de comercio internacional.

4.6.3. Autotransporte.

Constituye un factor importante debido a que tiene acceso a los diferentes rincones de
nuestro territorio.

Su modernizacion ¥ desregulacion fue una respuesta al entorno de la economia mundial.
Concluyé en una nueva regulacion que fue publicada en el diario Oficial de la Federacion el 7
de julio de 1989.

Dicha regulacion tiene como ventajas:
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- Libre transportacién por las carreteras federales, excepto de productos peligrosos, tdxicos

o quimicos.

- Fomenta una mayor compeétencia que propicia la reduccién de fletes.
- Libertad de contratacidn por parte de los usuarios.
- Disminucidn de la reglamentacidn.
Lépez Zavala (1995) y Maubert (1998) recomiendan la contratacién de este medio de
transporte en distancias menores de 500 Km.
En cuanto a los fletes es necesario ponerse en contacto con cada linea o con su agente
aduanal para la negociacidn del costo de transportacion.
Clasificacién del autotransporte.

Este servicio en México se divide en Publico Federal de Carga y privado o particular de
carga.

El transporte privado trabaja para sus propias necesidades, utiliza sus vehiculos para
transportar inicamente lo que produce o distribuye, de tal manera que ¢l transporte representa
una actividad mas para la empresa,

El transporte Piblico Federal de Carga lo constituyen empresas especialmente dedicadas a
brindar el servicio de carga por las distintas carreteras y autopistas nacionales a los principales
puertos y puentes fronterizos del pais.

Carta de porte.

Documento que representa que las mercancfas descritas en el mismo han sido enviadas en

este caso al importador. Contiene los siguientes datos:

- Nombre del embarcador
- Nombre y direccion del consignatario

- Punto de carga y descarga
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- Cantidad, peso, medidas, descripcién y marcas de la mercancia.
- Valor del flete y si éste ha sido pagado o serd pagadero en el punto de destino.
- Fecha de emision.

4.6.4. Ferrocarril.
Su utilizacién es conveniente cuando se requiere mover altos pesos o volimenes a
distancias mayores de 500 Km,

Ferrocarriles Nacionales de México es la empresa que principalmente provee de este
servicio. Actualmente tiene una creciente demanda y se encuentra en proceso de
modernizacion para hacer frente al incremento de las importaciones y exportaciones, asi como
a los traficos internos. Ha establecido convenios de colaboracion con algunos ferrocarriles
norteamericanos para facilitar el traslado de mercancias, estos son con:

- Union Pacific, conecta con las lineas de México en la frontera de Nuevo Laredo y
Matamoros, Tamaulipas.

- South Pacific, hace conexién con las fronteras de Cd. Judrez, Chihuahua; Piedras Negras,
Coahuila; Matamoros y Nuevo Laredo, Tamaulipas; Naco y Nogales, Sonora y Mexical,
Baja California,

- The Atchinson Topeka and Santa Railway, conecta con la frontera de Cd. Judrez y
Ojinaga, chibhuahua.

- Tex-Mex, se conecta con Nuevo Laredo, Tamaulipas,

Tipos de trenes y servicios de Ferrocarriles Nacionales de México:
a) Trenes unitarios. Transporta un solo producto, contratacién minima de 25 carros.
b) Trenes locales. Servicio entre estaciones intermedias y principales terminales ferroviarias.

Contratacién de un carro o menos,
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¢} Trenes especiales, Pueden transportar tanio carga como pasajeros. Se wtilizan para

transportar productos peligrosos o de dificil manejo, por ejemplo maguinaria.

d) Trenes mixtos. Transportan tanto carga como pasajeros. Tienen horarios fijos de llegada y

e)

h)

salida, transporta principalmente perecederos.
Servicio express. Transporta paqueteria y envios de menos de un carro entero.
Doble estiba de contenedores. Permite transportar por carro hasta tres contenedores, dos
de 20 pies y uno de 40,
Remolques sobre plataformas. Se refiere al movimiento que sobre plataformas de
ferrocarril se hace de cajas de remolque, conteniendo diferentes tipos de carga, incluso
productos perecederos que requieren refrigeracion,
Servicios estrella de carga. Se caracterizan por ser directos de origen a destino, tener
preferencia de paso y salir un tren en direccidn en cada sentido. Sus horarios de Hegada y
salida son fijos, s¢ trasladan hacia las fronteras, puertos y centros econdmicos de mayor
importancia en ¢l pais.

Tarifa de ferrocarril

Esta utiliza la Tarifa Unica de Carga y Expres (TUCE), la cual es autorizada por la

Secretaria de Comunicaciones y Transportes (SCT). Contiene las cuotas a cobrar por el

servicio ferroviario de carga, se expresa en moneda nacional por cada tonelada,

Si es servicio expres se aplica la TUCE mas un 60 por ciento de la misma. Dicha tarifa

consta de veinte clases, la 2¢° es la menor y la 1° €5 la mayor, dependiendo ¢l tipo de carga.

Las cuotas por distancia que aparecen en la tarifa, se aplican en secciones como sigue:

Secciones de 10 en 10 Km. Hasta 250 Km,
Secciones de 25 en 25 Kin. de 250 hasta 1000 Km.
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- Secciones de 50 en 50 Km. de 1000 Km. en adelante

Talén de ferrocarril
Este talon debe estar firmado por el jefe de estacidn, anotando fecha de expedicion e
imprimiendo el sello de la oficina. Contiene los siguientes datos:

- Nombre del embarcador

- Nombre y direccién del consignatario

- Punto de carga y descarga

- Cantidad, peso, medidas, descripcion y marcas de las mercancias.

- Valor del flete

4.6.5. Transporte aéreo.

La rapidez es Ia principal ventaja del transporte aéreo. La carga que se envia por avién se
puede dividir en tres grupos:

a) Carga de emergencia.
b) Carga perecedera o de rutina,

c} Carga de transporte terrestre o maritimo que se puede cambiar a aérea.

Los principales productos que se transportan por esta via son:

- Ropa - Discos, cintas.

- Equipo electrénico - Equipo fotogréfico

- Maquinaria - Medicinas

- Impresos - Carne

- Autopartes - Articulos deportivos, juguetes, regalos.

- Frutas y vegetales
Ventajas del transporte aéreo.

- Permite disminuir el volumen de existencias v espacio para almacenarlas.

- Elriesgo de robe y averias es menor y las primas de seguro son méas bajas.
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- Se pueden utilizar embalajes méds ligeros, io que reduce el costo.
La IATA, Asociacién Internacional de Transporie Aéreo (por sus siglas en inglés), es un

organismo mundial que ha facilitado e} desarrollo de este transporte, ya que agrupa a Ia
mayorfa de las grandes lineas adreas.
La guia aérea fue obra de la IATA, es el documento gue sirve como constancia de
recepcién de Ja mercancia.
Los datos que debe contener la guia aérea son:

- Nombre del embarcador

- Lugar de origen ¥ de destino

- Ntimero de bultos

- Peso, cantidad, valor y volumen o dimensiones de la mercancia.
- Flete

- Riesgos de cobertura por el seguro.

Esta guia sirve como comprobante de los gastos de transporte. Ademis es un documento
al igual que el conocimiento de embarque, carta porte y talon de ferrocarril, necesario para

que el Agente Aduanal realice la importacién de mercancias en la aduana mexicana.

Tarifas aéreas.

La tarifa es la cantidad que cobra e} transportista por el transporte de una unidad de
metcancias. Las tarifas internacionales aéreas se establecen en dolares estadounidenses: la base
de la tarifa es el kilogramo (Kg.) o la libra (Lb.), dependiendo de la informacion
proporcionada por €l embarcador en su lista de empaque y su aplicacién es de aeropuerto de

origen a aeropuerto de destino (Maubert, 1998),
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Clasificacién de las tarifas.
a) Tarifa minima, Es aquella que se cobra en la transportacion de cualquier embarque por
pequefio que sea, en el cual las lineas aéreas han establecido el concepto de cargo minimo.
b) Tarifa de carga general. Se aplica a cualquier mercancia que no sea perecedera. Esta tarifa
se aplica en varios rangos de pesos: menos de 45 kg; mas de 45; mas de 100; mas de 300
kg; y, mas de 500 kg,
¢} Tarifas especificas de comodidad. Son aplicables a determinados productos. Han sido
creadas con el proposito de impulsar el trafico de importaciones y exportaciones.
d) Tarifa promocional. Son tarifas autorizadas por ¢l gobierno Mexicano en virtud de los
acuerdos comerciales bilaterales. Estas pueden ser mas reducidas que las anteriores.
Cargos adicionales
«  Valvacion.

- Seguro. Este puede ser contratado a solicitud del usuario en Ia misma guia adrea,

4.6.6. Transporte multimodal.

Este transporte se origind de acuerdo con Lopez Zavala (1995) y Maubert (1998) desde
hace cinco décadas a nivel mundial, Esta regulade por el convenio sobre transporte
multimodal internacional del dia 24 de Mayo de 1980.

Tal convenio surgi6 a raiz de dos motivos, principalmente.

1. Para atender la necesidad de simplificar la documentacién requerida cuando una mercancia
pasa por distintas fases de transporte. Actualmente para estas fases existe sélo un

documento.
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2. Para evitar, en caso de reclamo por pérdida o dafio de las mercancias, dirigirse a los
distintos porteadores por separado. Lo cual propicié que haya un solo responsable en la
totalidad del transporte, lamado Operador de Transporte Multimodal.

Por transporte multimodal se entiende el porte de mercancias por dos modos diferentes de
transporie por 1o menos, en virnd de un contrato de transporte mulimodal, desde un lugar
situado en un pais en el que ] operador de transporte toma la mercancia bajo custodia hasta
otre lugar designado para su entrega situado en un pais diferente.

Este modo de transporte se recomienda que se emplee en sus importaciones, debido a que
con una sola operacién de contratacidn de transporte, son trasladadas las mercancias desde el
proveedor hasta su almacén. Es obvio que aumenta el costo de transporte y los seguros, sin
embargo se disminuye la pérdida de tiempo en las cotizaciones de los transportes, llamadas
telefonicas v en caso de pérdida de las mercancias solo se reclama a una sola empresa o
persona,

El documento de transporte multimedal puede ser, a eleccién del expedidor, negociable o
ne negociable.

Los datos que contiene el documento son:

¢ Naturaleza, marcas, cardcter de peligroso, nimero de bultos o piezas, estado y peso de Jas
mercancias.

+ Nombre y direccidn principal del operador, nombre del expedidor.

¢ Lugar y fecha en que las mercancias son tomadas por el operador, el lugar y el plazo de
entrega de las mismas.

s Indicar si el documento es o no negociable.

e TFecha de emisidn.
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+ Elitinerario, modos de transporte y puntos de transbordo, si han sido conocidos cuando se
ermite el documento.

e Declaracion de que ¢l transporte multimodal se regirda por el convenio de las naciones
unidas, anuldndose toda disposicién contraria que perjudique al expedidor o consighatario.

Cabe sefialar que en el pequeflo y mediano importador por su volumen de carga que tiende

a ser normalmente reducido, busque contactar va sea directamente ¢ a través de su Agente
Aduanal las empresas consolidadoras de carga por los distintos medio de transporte ya
comentados. La funcién de estas empresas es agrupar pequefias cargas para cubrir tarimas o
contenedores, lo cual representa que ¢} importador obtenga un costo mener de transportacion.
Las consolidadoras también le cobraran (al importador) por efectuar la operacion

comentada.

4.7, Seguro de mercancias.

De acverdo con el término comereial negociado (Incoterm), el importador conoce donde
termina la obligacién de entrega de la mercancia por parte del proveedor y donde empieza su
obligacion, es decir, a partir de que momento el comprador se hace responsable de lo que le
ocurra a la misma.

Por lo tanto, se recomienda al pequefio o mediano importador contrate ya sea con el
transportista {(maritimo, terrestre 0 aéreo), con su agente aduanal, directamente con la
compafiia de seguros o en su caso con su banco al gestionar una carta de crédito, un “Seguro
de Mercanclas”, el cual dependiendo del contrato establecido, cubrird los riesgos por pérdida
total o parcial y por dafios materiales que suffan los bienes como consecuencia de los
siguientes siniestros: incendio, explosién, hundimiento, colisién, caida de aviones, volcaduras

o descarrilamiento.
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Para dejar claro que constituye un seguro de mercancias, se enuncian a continuacién los
elementos, los pasos para su contratacidn, asi como las reclamaciones en caso de algin

siniestro.

4.7.1. Elementos de yn seguro de mercancias,

a) Poliza Es el contrato mediante el cual se hace legal el traspaso del o los riesgos. Queda
formalizado cuando se han realizado los tramites y el pago de la prima.

Existen dos tipos de polizas; especifica v abierta. La primera es para un solo cargamento en
un solo viaje, la cual se liquida al recibir el documento. La segunda, no tiene limite de
embarques y de productos a transportar, y esta vigente por un periodo determinado
(normalmente un afio).

b) Primas. Es el pago por parte del interesado para proteger la carga.

El monto de la prima lo determina la compaflia de seguros de acuerdo a los riesgos a
cubtie, medio de transporte, lugar de destino, periodo de cobertura v naturaleza del producto
principalmente.

Tal monto nunca serd mayor del siete por ciento. En el comercio exterior de bienes
tradicionales por lo general no llega al uno por ciento (Lopez Zavala, 1995). El costo del
aseguramiento con respecto al medio de transporte de mayor a menor es: barce, camién,
avion y ferrocarril.

En el caso de transporte multiimodal se cotiza como si todo el flete fuera en &) medio de
mayor riesgo, o sea el barco.
¢) Riesgo. Significa toda eventualidad que de ocurrir, traerd como consecuencia una pérdida

economica.
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d) Coberturas. Es la prateccion de la mercancia contra los riesgos a que estin expuestas y

pueden ser:

- Cobertura de riesgos bésicos v ordinarios de trdnsito en cuaiquier medio de transporte,

- Cobertura de averia particular. Por ejerplo robo parcial o total, mojadura, oxidacién,

rotura © mermas,

- Cobertura por convenio exprese, en este caso tenemos huelgas, alborotos populares.
Nunca se otorgard cobertura por los siguientes aspectos: violacién a cualquier ley o

reglamento, demors, pérdida de mercado, asi como pérdida por embalaje deficiente.

¢) Suma asegurada. Esta debe incluir ¢l monto de los siguientes elementos:

- Valor de ]a factura

- Fletes

- Descuentos e impuestos de importacion

- Maniobras de carga, descarga, estiba, etc.

- “Ganancia” que puede ser del 10 por ciento sobre la suma de los elementos mencionados.

4.7.2. Pasos para el contrato de una poliza de seguros,

Primero, contactar con el transportista, agente aduanal, el banco, o en sy caso directamente
con la compaflia de seguros para solicitar informacién especifica de acuerdo con la mercancia
y el transporte por el cual se pretende trasladarla a su almacén.

Segundo, cotizar ¢l seguro requerido, enviando los datos completos.

Tercero, evaluar las cotizaciones y contratar la poliza de seguros mas conveniente, No olvidar

leer cuidadosamente su contenido.

4,7.3. Reclamaciones,

En caso de ocurrir un sinjestro el asegurado debe:

108



a)

b)

c)

d)

Reclamar al transportista, presentando dentro del término seftalado en el documento de
embarque (gnia aérea, carta potte, taldn de ferrocarrit o conocimiento de embarque).

Dar aviso a la aseguradora tan pronto tenga conocimiento de que la mercancia sufrid
algin dafio.

Obtener certificado de dafios, ya sea a través del ajustador de la compaiiia de seguros,
notario piblico o por la awtoridad judicial del lugar donde ecurrid el siniestro, la cual
deberd expedir el certificado sefialado.

Presentar reclamacion. Se presenta escrito & la compaiiia de seguros acompaniada de:

Carta de reclamo estimando el valor del sinjestro
Conpia de la factura comercial

Copia del conocimiento de embarque

Copia del pedimento aduanal

Original del certificado de dafios

Original del reclamo presentado al transportista

Dentro del plazo seflalado en la poliza, la aseguradora cubrird el monto de la

indemnizacién, pudiendo ser en dinero o reposicidn del bien. Esta compafifa descontard el

deducible de la suma asegurada.

4.8. Despacho de las mercancias en la aduana.

Una vez que ia mercancia llegue a la aduana acordada entre comprador y vendedor, es

necesario el despacho de las misma.

Tl despacho de las mercancias se refiere a un conjunto de actividades formales que son

dictadas por la autoridad para el control de las mercancias que entran y salen del territorio

nacional. Esta entrada y salida, solo debe realizarse por los lugares y segin los horarios
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determinados por Ja misma autoridad . Ver anexo 4 (Horario de aduanas) de la Resolucién

Miscelanea.

Para el despacho por un valor superior a 1,000 dolares de E.U, serd necesaria la

intervencién de un Agente o apoderado Aduanal (Regla 3.27.1. Resolucién Miscelanea).

4.8.1. Documentos a presentar ante la aduana,

Quienes importen mercancias estdn obligados a presentar ante la aduana por conducto del

agente 0 Apoderado Aduanal un pedimento en la forma oficial aprobada pr la SHCP, Ver

Pedimento de Importacion en el Anexo 1.

a)

b)

c)

d)

e)

Dicho pedimento, se deberd acompafiar de:

La factura comercial que retna los requisitos y datos que mediante reglas establezea la
SHCP.

El conocimiento de embarque en trifico maritimo o gufa de trifico adreo, ambos
revalidados por la empresa porteadora o sus agentes consignatarios.

Los documentos que comprueben el cumplimiento de las regulaciones y restricciones no
arancelarias a la importacién, en su caso,

E} documento con base en el cual se determine la procedencia y el origen para efectos de
aplicacion de preferencias arancelarias, cuotas compensatorias, cupos, marcados de pais
de origen (certificado de origen).

El documento en el que conste la garantia que determine la SHCP cuando el valor
declarado sea inferior al precio estimado que establezca dicha dependencia,

El certificado de peso o volumen expedido por la empresa certificadora autorizada por Ia

SHCP, tratdndose del despacho de mercancias a granel en aduana de trifico maritimo.
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En el caso de mercancias susceptibles de ser identificadas individualmente, deberan
indicarse los nimeros de serie, parte, marca, modelo, 0 en su defecto, las especificaciones
técnicas 0 comerciales necesarias para identificar las mercancias y distinguirlas de otras
similares, cuando dichos datos existan, Esta informacion podrd consignarse en el pedimento,
en la factura, en el documento de embarque o en relacién anexa que sefiale el niamero de

pedimento correspondiente, firmado por el imporntador, el agente o apoderado aduanal.

4.8.2. Pago de contribuciones y cuotas compensatorias,

Los agentes o apoderados aduanales determinardn el monto de las contribuciones
{(Impuesto General de Importacién, [VA, entre otros) y, en su caso, de las cuotas
compensatorias, que deberan pagar los importadores, lo cual manifestardn en el pedimento de
importacién.

Las contribuciones y cuotas compensatorias se pagardn por los importadores al presentar
el pedimento para su trémite en las Oficinas Autorizadas antes de que se active el Mecanismo
de Seleccion Aleatoria. Dichos pagos se pueden efectuar en efectivo, cetes, fianza,

compensacion , o depdsito en cuenta aduanera (s6lo Pitex).

4.8.3. Sobre ¢l mecanismo de seleccidn aleatoria.

Elaborado el pedimento v efectuado el pago de las contrinuciones y cuotas compensatorias
determinadas, se presentardn las mercancias con el peditiento ante la autoridad aduanera y se
activard el Mecanismo de Seleccion Aleatoria que determinari si debe practicarse el
reconocimiento aduanero de las mismas,

En caso afirmativo la autoridad aduanera efectuars el recocimiento ante quien presente las

mercancias en el recinto fiscal.
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Independientemente del resuitado del Mecanismo de Seleccion, el interesado debera
activarlo por segunda ocasidn a efecto de determinar si las mercancias estardn sujetas a
reconocimiento aduanero por parte de los dictaminadores aduaneros autorizados. En caso
negativo se entregardn las mercancias de inmediato.

Si se detectan irregularidades en el recocimiento aduanero o segunde reconocimiento
dardn lugar al embargo precautorio de lo importado, en caso negativo se entregaran las
mercancias.

Concluida la importacién el Agente o Apoderado Aduanal realizard las gestiones para
entregar la mercancia al transportista elegido por el comprador, por su agente o apoderado
para que la lleve hasta la bodega de destino.

4.8.4, Regimenes aduaneros.

Dependiendo el uso de las mercancias que se pretenda importar y si se quiere mantener
las mismas de manera temporal o definitiva en el pais el Agente Aduanal sera el que determine
el régimen aduanero que les corresponda. Sin embargo, es conveniente que el comprador
tenga conocimiento sobre el régimen en que se importardn las mercancias que se compren en
el extranjero. Los distintos regimenes aduaneros se encuentran en el Titulo Cuarto de la Ley
Aduanera en vigor y son en el caso de la importacion, los siguientes:

a) Importacion definitiva,

Es la entrada de mercancias de procedencia extranjera para permanecer en territorio

nacional por tiempo ilimitado. Para ello debe anotarse en el pedimiento de importacién la

clave Al (Ver cuadro 4-11).
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Las importaciones bajo este régimen causan el 100 por ciento de los impuestos que les
correspondan de acuerdo con la TIGIL En el caso de las mercancias que se importen de
manera definitiva, qlie se encuentren defectuosas © que no cumplan con las especificaciones
convenidas con el proveedor v que se pretendan sustituir, podrén retornarse al extranjero sin
¢l pago del impuesto general de exportacion dentro de un plazo maximo de tres meses,
contados a partir del dia siguiente en que se realizd el despache de importacién definitiva de
las mismas, para lo cual se anotara Ia clave D1, en el pedimento respectivo.

El comprador cuenta con un plazo de seis meses a la devolucion de la mercancia para que
esta retome y no pague impuestos de importacién.

b) Importacién temporal,

Es la entrada al pais de mercancias para permanecer en él por tiempo limitado y con una
finalidad especifica. Se dividen en mercancias que retornen al extranjero en el mismo estado,
para lo cual no se requiere un permiso, ni autorizacién especifica: y mercancias que retornen al
extranjero después de haber sufrido un proceso de transformacion, elaboracién o reparacién y
que requieren una autorizacién, come los programas autorizados por SECOF1 (Maquila, Pitex,
Altex, Exec), Aqui sclo se trata con Pitex, por le que se en el pedimento de importacion se
debe anotar la clave A2,

En el primer caso, mercancia que se retorna al extranjero en el mismo estado, se trata de:

® Importacion de contenedores, aviones, y helicdpteros concesionados en el pais (hasta por
veinte afios).

® Importacione destinadas a eventos internacionales, convenciones, ferias y exposiciones
(hasta por un afio).

8 [mportaciones de muestras y muestrarios de mercancias (hasta por seis meses).
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CLAVE S TITULO
¢ Regimen definitivo,

Al Importacidn definitiva,

D1 Retorno al extranjero para sustitucion de mercancias defectuosas derivadas de la
importacion definitiva,

* Importaciones temporales con programa Pitex.

A2 Importacion temporal de bienes distintos a los de activo fijo siempre que sean
para elaboracién, transformacion o reparacidn en programas de exportacion
autorizzdos por SECOFI (Pitex).

s Depdsito fiscal.

A4 Pedimento de importacidn para depdsito fiscal.

A8 Extraccién de dep6sito fiscal de bienes que serdn sujetos a transformacién,
elaboracidn o reparacion para su importacion temporal por parte de las empresas
Pitex.

Gl Extraccion de depdsito fiscal para importacion definitiva,

K2 Extraccién de depésito fiscal de mercancias para retornar al extranjero.

Cuadro 4-11. Claves de registro en el pedimento de importacién, segin régimen aduanero.
Fuente: Apéndice 2 de la Resolucién Misceldnea, DOF 25/03/98 Pag 51-56.

c) Depésito fiscal.

Consiste en el almacenamiento de mercancias de procedencia extranjera o nacionales en

Almacenes General de Depésito autorizados por las autoriades aduaneras para este fin. Ver el

anexo 13 de la Resolucion Misceldnea,

Este régimen se efectiia una vez determinados los impuestos al comercio exterior, as{ como

las cuotas compensarias (pero sin pagarse). Pagindolas, en su caso, conforme se vayan

extrayendo del Almacén General de Deposito los bienes para su importacién definitiva (clave

G1), importacién temporal programa Pitex (clave A8) o retorno al extranjere (clave K2).

El plazo miximo para este regimen es de 24 meses (Maubert, 1998).
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El pago de los impuestos de importacion y derechos de tramites aduaneros por la
importacion definitiva, resultado de la extraccion de mercancias del Almacén debe actualizarse
en base al Indice Nacional de Precios al Consumidor (INPC) o por la variacién del peso frente
al délar de los E.U,, desde 1a fecha de entrada de ]a mercancia del almacén hasta su salida para
su importacion. También se tienen que pagar los demsds impuestos y cuota compensatorias que

correspondan,

4.9. Medidas de regulacion o restriccidén no arancelarias,

4.9.1. Cuotas compensatorias,

Las cuotas compensatorias que deben pagar ciertas mercancfas de importacién son

publicadas en el D.O.F. en e} cual se indica el producto, la fraccion arancelaria (TIG), el pais,
la empresa y el porcentaje o valor correspondiente.

Para el capitulo 72, Fundicién de hierro y acero alrededor de 20 fracciones arancelarias
tienen que pagar cuotas compensatorias {Cuadro 4-12). El porcentaje de la cuota depende de
Ja empresa exportadora, junto con € pais. Es necesario recordarle al pequefio y mediano
empresario que es el Agente Aduanal el indicado para informarle si tiene que pagar alguna

cuota, asf como €] monto de la misma.

72.08.40.01. | 72.08.10.02. 72.10.41.01.
72.08.51.01 72.08.10.99 72.10.49.01.
72.08.52.01, | 72.08.25.99 72.10.49.99.
72.09.16.01 | 72.08.27.01 72.10.70.99.
72.10.17.01 72.08.37.01. 72.14.20.01.
72.10.30.01. ¢t 72.08.38.00. 72.14.99.01.

72.10.30.99. | 72.08.39.01, 72.28.30.99 |
Cuadro 4-12. Fracciones que deben pagar

cuiotas compensatorias del Capitufo 72 TIGL
Fuente: Capacitacién aduanera, Ley de la TIGI TLCAN
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En cuante al capitulo 73, Manufacturas de fundicion de hierre o acero, el cuadro 4-13

Contiene los productos y Jas cuotas que tienen que pagar esos productos para importarios a

territorio nacional.

PRODUCTO FRACCION |FECHA PUB.| PAIS | EMPRESA CUOTA
ARANCELAR | DOF. . COMPENSATORIA
IA
Tuberia comercial| 73.04.31.01 | 11/10/95 | E.U. |Todas las| 82.41% Definitiva
de  acero sin exportadas
costura 73.04.31.08
73.04.31.99
Conexiones 73.07.19.02.| 15/04/93 | China |Todas las{ 33.34% Definitiva
roscadas de hierro exportadas
maleable de hasta 73.07.19.03.
2" de diametro.| 73.07.19.99
Resistencia a
presion de hasta 73.07.99.99
150 Lb/pulg?
Conexiones .
roscadas de hierro 73.07.19.02. [ 11/12/95 Brasil [Todas las 176,@%
maleable sin y con exportadas Provisional
recubrimiento
metalico. 73.07.19.03, Todas las 145.2_)7.%
L exportadas Provisionat

Cuadro 4-13. Fracciones que deben pagar cuotas compensatorias, capitulo 73 TIGI.
Fuente: Capacitacion aduanera. Ley de la TIGI TLCAN. Pag, 11-165 a 11-165-2

4.9.2. Normas oficiales mexicanas,

Asi como se publican en el D.QF. los productos que tienen que pagar cuotas
compensatorias, también se publican aquellas que el punto de entrada al pais (aduana) deben
cumplir con ciertas Normas Oficiales Mexicanas (NOM). En el cuadro 4-14, se enuncian los
productes identificados por fraccién arancelaria, breve descripcidn de los mismos y la(s)

norma(s) que debe{n) de cumplir al ingresar a territorio nacional.

116



FRACCION

. DESCRIPCION

NORMA OFICIAL
MEXICANA"

PUB. EN
EL DOF

7311.00.01.

Cilindros concebidos para resistir presiones
a 5.25 Kg./em®, excepto lo comprendido en la
7311.00.02.
portitiles para gas LP.

fraccion Unicamente  ne

Unicamente para: no portatiles  para
automdviles y camiones. Para usarse como
depdsito de combustible en motores que

consuman gas,

NOM-621/1-8CFI-1993

NOM-021/4-SCFI-1993

14/10/93

19/10/93

73.11.00.01

7311.00.02.

7321.11.01.

73211102

Unicamente  recipientes portatiles  para
contener Gas LP,

Cilindricos, fabricados a partir de tubos sin
costura, concebidos para resistir presiones
superiores a 5.25 Kg/em™ con capacidad
volumétrica superior a 100 L.
destinados a

Unicamente plantas  de

almacenamiento  para  distribucién  y
estaciones de aprovisionamiento de vehiculos
automotrices que consuman gas LP.
Unicamente destinados a instalaciones fijas
domésticas, comerciales e industriales de
aprovechamiento de gas LP.

Unicamente  destinados &  transporte,
instalados permanentemente en camiones,
remolques o semiremolques.

Cocinas que consuman  combustibles
ZASE0S0S,

Las demas estufas o cocinas,
portatiles.

excepto

NOM-018/1.8CF1-1993

NOM-021/1-SCF1-1953

NOM-021/2-8CF1-1993

NOM-0211/3-8CFI-1993

NOM-021/5-SCF[-1993

NOM-023-5CF}-1993

NOM-023-8CFI-1993

19/10/93

14/10/93

14/10/93

14/10/93

14/10/93

21/01/94

21/01/94

|

Continda cuadre 4-14 en la siguiente pdgina...
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Sigue cuadro 4-14 ...

732111 99 | Los demés. Unicamente estufas domésticas NOM-023-SCFI-1693 | 21/01/94

7321.81.01 | Estufas o caloriferos. NOM-023-SCFI-1993 | 2101/94

7321.81.99 |Las demas, (nicamentc para la preparacién de| NOM-023-SCFI-1993 | 21/01/94
alimentos

Cuadro 4-14, Productos sujetos a normas oficiales mexicanas,
Fuente; Capacitacién aduanera (1998). Pag. VII-3 y ViI-3-1
Las mercancias que se encuentran en el cuadro 4-15. Deberan presentarse ante [a aduana
con etiquetas que contengan informacidn comercial que exige la norma NOM-050-SCFI-
1994, adheridas, asi como una copia del papel membretado de la constancia de conformidad
expedida por una unidad de verificacién acreditada en los términos de la Ley Federal Sobre
Metrologia y Normalizacion., Adn cuando dicha constancia haya sido expedida a nombre de
productores, importadores o comercializadores, nacionales o extramjeros, distintos del
importador que la exhiba, con objeto de que las autoridades aduaneras verifiquen que las
etiquetas adheridas a los productos importados coincidan con la etiqueta en la constancia de
conformidad'®,
L.as mercancias deben ostentar al menos la siguiente informacién comercial en idioma
espafiol en el punto de entrada al pais, independientemente de que se expresen en otro idioma

a) Nombre o denominacion genérica del producto,

b} Contenido neto o cantidad conforme a la NOM-030-SCFI-1993.

¢) Nombre o razén social y domicilio del importador.

d) Advertencias e informes de precaucion en el caso de productos peligrosos, asi definidos en
las normas oficiales mexicanas y en la legislacién vigente.

e) Instrucciones de uso, manejo y/0 la conservacion del producto, cuando asf proceda.

% Articulo 6 del Acuerdo que identifica las fracciones arancelarias de a Ley de la TIGI, en las cuales se
clasifican las mercancias sujetas al cumphmiento de las Normas Oficiales Mexicanas, en el punto de entrada al
pais (DOF 10/10/97). Capacitacion aduanera (1998). Ley de la TEGI TLCAN, México Pag, XXVIIT
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f) Fecha de caducidad, en su caso.

g) Leyenda que identifique el pais de origen del producto, por ejemplo "Producto de",

"Hecho en...", "manufacturado en” u otros andlogos.

4,9.3. Permisos previgs.

Otra de las medidas de regulacion o restriccidn no arancelaria son los Permisos Previos, si

bien los productos de fundicién y manufacturas de fundicién de hierro y acero no estan

obligados a presentar ¢l formato de Permisos Previos ante ta SECOFL, si estdn obligados (en

ciertos ¢asos) a presentar un Avise Automdtico previo a la importacién de los productos.

FRACCION DESCRIPCION DEL PRODUCTO
7311.00.04 | Recipientes esferoidales de didmetro inferior a 150 mm.
7317.0099 Los demas.

7318.11.01 | Tirafondos.

7318.12.99 | Los demads tornillos para madera.
7318.13.01 | Escarpias y armellas roscadas.
7318.14,01 | Tornillos taladradores.
7318.15.02 | Pernos de anclaje o cimientos.
7318.15.99 | Los demds.

7318.16.02 | De acero inoxidable.

7318.16.99 | Los demas.

7318.19.02 | Arandelas de retén.

7318.19.99 | Los demas.

7318.21.99 | Los demis.

7318.22,99 | Los demss.

7318.23.99 | Los demds.

7318.24.01 | Chavetas o pasadores.
7319.10.01 | Agujas de coser, zurcir o bordar.
7319.20.01 | Alfileres de gancho (imperdibles).
7319.30,99 | Los demas alfileres.

7321.12,01 | De combustibles liguidos.
7321.13.01 | De combustibles sélidos.
7321.82.01 Estufas o caloriferos.

7321.82.99 [ Los demas A

Conintia cuadro 4-15 en la siguiente pdgina...
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Sigue cuadro 4-15 ...
7321.83.01 | De combustibles sohidos.
7322.11.01 | Radiadores.
7323.10.01 Lana de hierro o de acero: esponjas, estropajos, guantes y ofros.
7323.91.01 | Moldes.
7323.91.99 | Los demds
7323.92.01 | Moldes.
7323.92.02 | Articulos de cocina,
7323.93.01 | Moldes,
7323.93.02 | Distribuidores de toallas.
7323.93.03 | Sifones automdticos (botellas para agua gaseosa).
7323.94.01 | Moldes.
7323.94.02 ! Distribuidores de toalias,
7324.90.01 | Distribuidores de toallas.
7324.90.02 | Cémodos, urinales o rifioneras.
73249099 | Los demés.
7326.20.05 | Ratoneras, atin cuando se presenten con soporte de madera.
Cuadro 4-15. Mercancias sujetas al cumplimiento de la norma NOM-050-SCF1-1994
Fuente: Capacitacidn aduanera, 5.C. Ley de la TIGI TLCAN. Pdg. vIL91

Las mercancias cuya introduccion a territorio nacional se encuentra sujeta a la presentacion
de dicho aviso son las contenidas en la fraccion 7223.94.03 (Articulos de cocina), siempre que
sean originarias de alguno de los paises que se enumeran més adelante (Cuadro 4-16).

Para obtener ¢l citado aviso, €l importador deberd llenar ante la SECOFI un formato de
solicitud de permiso previo, transcurridos diex dias hébiles, a partir del llenado del formato,

podra realizarse el despacho aduanero, de conformidad por lo publicado el 27/julio/1998.

PAISES
Hong kong Republica de Filipinas Repnblica Democratica de Corea
Malasia Repiblica de Indonesia Repuiblica Socialista de Sri Lanka
Macao Republica Islamica de Pakistan | Repiblica Socialista de Vietnam
Tailandia Repiblica de la India Taiwan
Repiiblica de Corea Repiblica Popularde China | = ~reeeeeee

Cuadro 4-16. Paises por los que s¢ tiene que presentar el aviso automatico de importacion,
Fuente: Capacitacién Aduanera S C. Ley TIG] TLCAN. Pig X111-26
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Ahora, en el cuadro 4-17. Se enuncian los paises por las que las mercancias del cuadro 4-
18 se encuentran swjetas a la presentacion de un aviso automatico previo de importacion.
Para que el pequeiio o mediano importador obtenga el citado aviso procederd como en el

caso de Jos articulos para cocina, mencionados en [a pagina anterior.

PAISES
Federacién de Rusia Repuablica de Corea Repiblica de Sudafrica
Japdn Repiblica de Indonesia Repuiblica Federativa de
Yugoslavia
Malasia Repiblica de Kasajstan Rumania
Republica Checa Repiblica de la India Ucrania
Republica de Bulgaria [ Republica de Singapur | —---seoeen

Cuadroe 4-17. Paises por lo que se tiene que presentar el aviso automatico de
importacién. "’

FRACCION DESCRIPCION

7208.37.01 De espesor superior o igual a 4.75 mm pero inferior o igual a 10 mm
7208.38.01 De espesor superior o igual a 3.00 mm pero inferior 4.75 mm
7208.39.01 | De espesor inferior a 3 mm.

7208.51.01 De espesor superior a 10 mm

7208.52.01 De espesor superior o igual 2 4.75 mm pero inferior o igual a 10 mm
7208.16.01 De espesor superior 2 | mm pero inferior a 3 mm

7208.17.01 De espesor superior o igual a 0.5 mm pero inferior a I mm
7210.12.01 | De espesor superior a 0.5 mm

7210.49.01 Liminas zinzadas,

7210.70.01 | Liminas pintadas, zincadas por las dos caras.

7213.91.01 De seccién circular con didmetro inferiora 14 mm

7213.99.99 | Los demas

7216.32.99 | Los demas

7304.10.01 Laminados en caliente, sin recubrimiento u otros tipos de trabajo
7304.29.99 | Los demas

7305.11.01 Con espesor de pared inferior a 50.8 mm.

Cuadro 4-18. Mercancias sujetas a la presentacon del aviso automatico.
Fuente: Capacitacion Aduanera S.C. {1998) Ley TIGT TLCAN. Pag. X111 28.

"7 Capacitacién Aduanera S.C (1998). Ley de la TIG TLCAN. Pég.XG1-27
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4.9 4. Mercanismo para garantizar el pago de contribuciones en mercancias sujetas a precios

estimados por la SHCP.
Las personas que importen de manera definitiva mercancias que sean de las que se

mencionan en el cuadro 4-19, deberdn acompafiar al pedimento de importacién que
corresponda, flanza a favor de la Tesoreria de la Federacidn que cumpla con los requisitos
correspondientes para su aceptacion, expedida por institucién autorizada, por una vigencia no
menor de un afio (DOF 28/02/94).

Para que proceda la cancelacién de la flanza, los importadores deberan presentar la factura
certificada por la autoridad competente, del pais en que resida el proveedor y deberan
acreditar que la autoridad que certifica la factura, es la autoridad competente para hacerlo
conforme a Ja legislacién de ese pais, acompafiando copia de las disposiciones legales que
acrediten tal competencia.

En el caso de que la legislacién a que se refiere el parrafo anterior, o la certificacion de la
factura haya side proporcionada en idiomas distintos del espafiol, inglés o frances, se debera

anexar la traduccion al idioma espafiol.

FRACCION A, | DESCRIPCION DE LA MERCANCIA UNIDAD | PRECIO
7208.37.01 | De espesor sup. a 4.75 mm pero inferiora 10 mm | Kg. 0.468
7208.38.01 | De espesor sup. a 3 mm pero inferior a 4.75 mm Kg. 0.468
7208.39.01 | De espesor inferior a 3 mm Kg. 0.473
7208.51.01 | De espesor superior a 10 mm Kg. 0.528
7208.52.01 | De espesor superior a 4.75, inferior a 10 mm Kg. 0.528
7209.16.01 | De espesor superior 1 mm pero inferior a 3 mm Kg. 0.574
7206.17.01 | De espesor superior 0.5 mm pero inferior a 1 mm Kg. 0.574
7205.18.01 | De espesor inferior a 0.5 mm Kg. 0.596
7210.12.01 | De espesor inferior a 0.5 mm Kg. 0.749
7210.49.01 | Laminas zincadas por las dos caras Kg. 0.751
7210.70.01 | Laminas pintadas, zincadas por las dos caras Kg. 1.02
7213.91.01 | De seccion circular con diametro inferiora 14 mm] Kag. 0.42]

{ 72163299 |Losdeméas Kg. 0.511

Contintia cuadro 4-19 en la siguiente pagina ...
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Sigue cuadro 4-19 ...
7304.10.01 | Laminas en caliente, sin recubrimiento u otros Kg. 0.946
trabajos.
7304.10.99 | Los deméis Kg. | 134
7304.29.99 | Los demas Kg. 1.108
7306,30,01 | Galvanizados Kg. | 0.621
7323.94.03 | Articulos de cocina Kg. 353
| 7326.19.05 | Protectores de calzado de seguridad. Ke 6.9

Cuadro 4-19. Mercancias sujetas a precio estimado por la SHCP.

Fuente: Capacitacion Aduanera S.C.(1998) Ley TIGI TLCAN. Pag. XV-25-8 a
XV-25-10
Notas: Precios estimados a partir del 25 de septiembre de 1998
(D.O.F. 04/09/98).
Precio estimado en délares E.U.A. por unidad comercial

4.9.5. Anexo 18 de la resolucion misceldnea,

Para dar cumplimiento a lo establecido en ¢l Anexo 18 de la Resolucion Misceldnea de
Comercio Exterior para 1998, el importador deberd observar que la mercancfa en el momento
de presentarfa ante Ia aduana, contenga una descripcidn Jo mas clara posible en el pedimento
de importacion, para la identificacién de la misma.

Dentro de este anexo se sefialan los siguientes casos:

1. Productos laminados planos de hierro o acero, sin alear o aleados de anchura superior o

igual a 600 mm (Partidas 7208, 7209, 7210, 7219, y 7225).

Para estos productos se deberd especificar:

® La calidad del producto: primera, segunda. Ejemplo; Lamina de acere sin alear, laminado
en frio de segunda,

W Si se trata de acero sin alear, aleado, microaleados, inoxidable, calidad comercial, acero
répido, troquelados profundos, extraprofundos, para esmaltar, automotriz, laminado en
caliente o en frio.

M Para productos revestidos, tipo de recubrimiento utilizado, por ejemplo metalico, estafiado,

cromado, galvanizado por una o por ambas caras, galvalunel, electrogalvanizado,
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emplomado, zincrometal, zincados, ete. No metélicos, pintados, barnizados o revestidos de
plastico, entre otros.

B Sitiene algin tipo de acabado o trabajo complementario como: perforaciones, descapado o
sin descapar, acanaladuras, raspado o agranallade, sin templar o pretemplado, estrias,

lagrimas, botones, rombos,

2. Producos laminados planos de hierre ¢ acero, sin alear o aleados de anchura inferior a 600
mm (Partidas 7211, 7212, 7226, y 7226).
Para estos productos se debe especificar:

¢ Clave de identificacién del producto importado de acuerdo con las normas internacionales,
ASTM, ASME, AP, SAE, etc.

¢ Composicién quimica porcentual en peso de todos los materiales o elementos quimicos que
forman la estructura metahirgica de acero. Por gjemplo: lamina de acero al carbono con
0.45% de contenido de carbono.

¢ Elnimero de colada o heat que corresponda a la fabricacién del producto.

* Presentacion del producto, en rolio, en hoja o por pieza.

s Peso, el cual debe expresarse en kilogramos,

+ Dimensiones, indicar la anchura y espesor del producto.

3. Alambron, barras, varillas corrugadas, perfiles, alambre de hierro o acero sin alear o

aleados (Partidas 7213 a 7217, 7221 a 7223, y 7227 2 7229).
Para estos productos se debe especificar:

+ Nombre del productor y su localizacién geografica, por gjemplo: Industrias Villares, Brasil,
Sidertrgica del Turbio C.A. Venezuela.

* Descripcion del producto: alambrén, barras, varilla corrugada, perfiles, alambre, barras
huecas.

+ Calidad del producto, primera, segunda, degradada.

+ Sj se trata de acero al carbono, aleado, inoxidable, calidad comercial, acero rapido, ete.
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+ Composicién quimica porcentual en todos los materiales o elementos quimicos.

+ Numero de colada o heat que corresponde a la fabricacién del producto.

+ Clave de identificacién del producto importado de acuerdo a las normas internacionales,
ASTM, ASME, AP, SAE, etc.

* Para poductos recubiertos o revestidos, tipo de recubrimiento utilizado.

+ 8i presenta algin tipo de trabajo o acabado como: muescas, cordones, surcos o relieves.

+ Pars alambrén, barras, varillas y alambre, sison de seccidn circular, 6valo, cuadrado,
rectdngulo, tridngulo u otro poligono convexo.
En caso de perfiles, debe indicar la forma, ejemplo: H, Y, L, T, U, Z, etc.

+ Presentacién del producto, en rello en pieza, atado, tramo, etc.

* Peso, seftalado en kilogramos

+ Dimesiones: para varilla, alambrdn, barras y alambre, el diametro en mm y el largo en cm.

4. Tubos y perfiles huecos, de fundicién de hierro o acero, sin alear o aleados (partidas 7303 a
7306).
Para estas partidas se debe especificar:

& Nombre del productor y su localizacion geografica.

& Descripeion del producto: tubos del tipo utilizado en oleoductos o gasoductos, de
entubacidn o de producci6n, tubo de perforacion, tubo de conduccidn, etc.

& La calidad del producto,

& Si se trata de tubos de acero al carbono, aleado inoxidable, calidad comercial, para
calderas, para naves aéreas o para uso automitriz, etc,

& Composicidn quimica.

= Numero de colada o heat que corresponda a la fabricacidn del producto.

& Clave de identificacion del producto de acuerdo con las normas internacionales,

& Para productos revestidos o recubiertos, tipo de recubrimiento.

= Si tiene algin tipo de acabado o trabajo como: aleatados o con birlos, recubiertos o
sin recubrir, con paredes ranuradas o galvanizadas, con extremos fisos o bicelados, etc.

= Si son tubos con o sin costura, de seccibn circular o diferente.
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= Presentacidn del producto en pieza, atado o tramos.
s Peso, en kilogramos.

& Dimensiones, didmetro exterior y espesor de la pared la cual debe expresarse en mm.
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CAPITULO V.
GUIA PARA COMPRAS DE IMPORTACION.

En una compra al extranjero en muchas ocasiones no se sabe que es lo primero que se tiene
que hacer, si contratar a un Agenete Aduanal o el transporte de la mercancia, inscribirse en el
padrdn de importadores o gestionar una carta de crédito ante el banco,

En ¢l presente capitule el autor propone una serie de actividades a las que en se conjunto
las denomina “Guia para Compras de Importacion”, particularmente de fundicién y

manufacturas de hierro o acero.

-

En tales actividades no sélo interviene el comprador, también se incluyen el requiriente, el
proveedor, servicios aduanales, trafico y los bancos emisor y corresponsal (en caso de que el
pago se haga por carta de crédito) como unidades responsables. Se entiene por:

B Unidad responsable. A la persona o mstitueion, la cual realiza la actividad de la guia.

W Comprador, Puede ser que exista en Ja empresa un departamento exclusivo para compras,
en tal caso é] sera el comprador, 0 que exista un encargado en ¢l departamento de
produccion, finanzas ¢ el propio duefio del negocio, en dichos casos cada uno de éstos
serén los compradores.

W Requiriente. Dependiendo la estructura administrativa de la empresa y la actividad a que se
dedique principalmente (producciéon o comercializacion), sera el Jefe de Produccion
{empresa productora) ¢ el Jefe de Almacén (empresa comercializadora) quién serd el que
requiera al departamento correspondiente materiales ¢ productos necesarios para la
operacion de la empresa.

N Proveedor. Es la empresa comercializadora o productora que abastecerd de las mercancias
solicitados, cotizadas y ordenadas apor el comprador.

M Serivios aduanales. Se considera asi a los prestados por un agente o en su caso un

apoderado aduanal, consisten principalmente en realizar las gestiones que sean necesarias
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para efectuar el despacho de las mercancias en la aduana, ka determinacién de cuotas
compensatorias, ast como su monto, y de otras regulaciones no arancelarias.
W Trafico. Son los servicios que prestan las empresas de transportacion de mercanciz.

B Bancos. Del comprador es e} emisor y por parte del proveedor el corresponsal.

La secuencia que ticne la guia se basa en el proceso de compras, de la siguiente manera:
1. Reconocimiento de la necesidad, actividad 1 (requiriente).
2. Descrpeion de la necesidad, actividad 2 (requiriente).
. Seleccién de posibles fuentes de abastecimiento, actividades 3 a 8 {comprador).
. Determinacidn del precio y términos de compra, actividades 9 a 27.

. Emision y recepeion de la orden de compra, actividades 40 a 44.

3

4

5

6. Seguimiento de la orden, actividades 48, 50 y 51.

7. Pago de la mercancia, actividades 45, v 55 a 57 (bancos).

8. Recepcidn de la mercancia, actividades 53, 54, 59,y 70 a 73,
)

. Mantenimiento de los resgistros de compras, actividad 74 (comprador).

Las actividades que no se mencionan en el proceso anterior, son necesarias. Sin embargo,
no se pueden identificar claramente dentro del mismo. Asi tenemos, por ejemplo:
+ Situacion del contribuyente ante ¢l padrén de importadores, actividad 20 (comprador).
o Medidas de regulacién o restriccion no arancelaria, actividades 31 a 39.
¢ Embarque de mercancias, actividad 49 (proveedor).
¢ Notificacion del embarque:
- Proveedor a comprador, actividad 50,
- Comprador a requiriente, actividad 51.
- Comprador a servicios aduanales, actividad 53.

* Pago de impuestos, actividad 64.
La guia de compras se presenta describiendo cada una de las actividades para las compras
¥ su posterior importacién en un formato silimar al de un manual de procedimientos (5.1.). En

el punto 5.2. s¢ muestra el diagrama de fiujo de las actividades.
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5.1, Descripeion de actividades,

Guia para compras.,.
Enero de 1999

Unidad - -

Responsable

Aectividad

No

Descripeitn

Requiriente

Comprador

INICIO GUIA

Ya sea el jefe de almacén {empresa comercializadora) o el jefe de
produccién (empresa productora) reconoce la necesidad definida del
material de fundicién de hierro o acero gue se requiere para
continuar con la marcha de la organizacion.

Llena el formato requisicion , Anexo 1,
Envia original de la requisicién al comprador.
Se queda con la copia para archivarla.

Recibe y revisa requisicion.

Jnformacion completa?

Si... continua con la siguiente actividad

No... envia requisicién al requiriente para que la llene
correctamente.

Registra requisicién en la forma del Anexo 1.

Abre expediente — que puede ser solamente un folder — el cudl
servira para contener los demas documentos que se originen 2 partir
de una requisicién de compra.

:Es compra a un proveedor nacional?
Si... finaliza la operacién de compra.
No... continua con la operacién.

I Tiene tratos comerciales con el proveedor extranjero?
Si... continua con la actividad No. 9
No... continua con la actividad No. 8

Selecciona y elige de manera preliminar fuentes potenciales a través
de la ejecucion de tres pasos.

1. Se realiza las siguientes preguntas:

a) ¢Por qué industria es producido el material requerido?

b) ;Disponibilidad del producto?

¢)  ¢Es la cantidad requerida pequefia, mediana o grande?

d) ;Cuando se requiere el producto?

129



Guia para compras...
Enero de 1999

Unidad

ENEN Actividad

Responsable

Neo

Descripeibn

Comprador

Proveedor

Comprador

1

12

e} ¢El producto se requiere repetitivamente o sélo una vez?
f) Tamafio fisico del articulo.

Con estas preguntas obtiene un perfil definido del posible
proveedor.

2. Busca empresas con el perfil requerido en alguna{s) de las
siguientes fuentes de informacion:

a) Secretaria de Comercio y Fomento Industrial (SECOFI)

b) Banco Nacienal de Comercio Exterior (BANCOMEXT).

¢} Cémara de Comercio en México del pais vendedor.

d) Camara Nacional de la Industria de} Hietro y el Acere .

e) Muestras y exhibiciones.

fi  Internet,

3. Elabora una corta lista de proveedores. Estos los registra en el
formato “Registro de proveedores potenciales™ Anexo 1,

Solicita cotizacion de los productos requeridos a cada proveedor
potencial en el formato “Solicitud de cotizacion” del Anexo 1.

Una vez que llena la solicitud mencionada, la envia al proveedor
potencial en forma:
a) Personal, en exposiciones, ferias o delegaciones comerciales.
b) Via fax, 0
¢} Correo electronico (E-mail).

Recibe, llena y envia solicitud de cotizacién al comprador.
Recibe cotizaciones de cada proveedor.
;Cuenta con algin agente aduanal actualmente?

No... continua con la actividad Ne. 13
Si... continua con la actividad No. 14
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Guia pgra compras...
Enero de199%

Unidad
Responsable

Actividad

Descripeién

Comprador

13

14

15

17

18

1.

Selecciona un agente aduanal en base a los siguientes pasos.

Consulta directorio de Agentes aduanales.

Elige algunos considerando *:

a) Experiencia del agente.

b) Rapidez en los despachos aduanales.

¢) Honradez.

Entabla una plética con el que ha sido seleccionado y empieza a
darle pedidos de importacion para su despacho.

¢Tiene relacion con lineas de transporte actualmente?
No... continuz con la actividad No. 15

Si... continua con la actividad No. 16

Selecciona linea de transporte con base a los siguientes pasos:
1.
2.

Consulta directorio empresas de transporte.
Elige algunos considerando’:
a} Seriedad de la empresa transportadora.
b} Rapidez del servicio de entrega.
c} Que esté registrado en la Secretaria de Comunicaciones y
Transportes (SCT).
d) Fletes competitivos.

3. Entabla pliticas para conocer més sobre ¢l transportista.

;Cuenta la linea de transporte con seguro de mercancias?

No... continua con la actividad No. 17

2.

3

Si... continua con la actividad No. 18

Selecciona compafia de seguros para transporte:

Consulta directorio de compafifas de seguros.

Solicita cotizacion del seguro de transporte de mercancias mas
conveniente a sus necesidades.

Recibe cotizacion y elige a la compafiia.

¢El medio de pago que solicita el proveedor en la cotizacion gue
efectiia, io puede realizar el banco con quien se trabaja actualmente?

No... continua actividad No. 19
Si... continua actividad No, 20

! MERCADQO, Salvador H. Comercio Internacional I1. Editorial Limusa p. 289

2 Ibidem

131




Guia para compras...
Enero 1999

Unidad

Actividad

Responsable

No

Descripeion

Comprador

Servicios

Aduanales

Trafico

Banco

Comprador

19

20

21

22

23

24

23

Selecciona el banco que cumpla con lo que se establece en la
cotizacién (del proveedor), en cuanto a medios y formas de pago, de
acuerdo con lo sigujente:

1. Consulta directorio de instituciones bancarias.

2. Elige de manera preliminar algunos bancos, en los que solicita
informacién del medio y forma de pago requerido.

3. Analiza y elige a la institucién que mis cubra con sus
necesidades.

Solicjta la informacién que requiere para complementar la tabla de
cotizaciones .

Envia informacién de la mercancia que pretende importar a
“Servicios Aduanales”.

Solicita informacién actual a “trafico™ sobre el flete y gastos que
debe cubrir la mercancia, desde la aduana hasta el almacén,

Solicita informacién actual al Banco emisor sobre los gastos,
comisiongs, trimites y tiempo para el pago tanto del proveedor como
del banco,

Informa al comprador sobre la fraccion arancelaria en que se ubica
la mercancia objeto de importacion ¥ 105 requisitos que debe reunir la
misma al momento de ingresar a alguna aduana del pafs.

Informa al comprador sobre fletes y otros gastos relacionados con el
transporte, desde la aduana que pretenda ingresar la mercancia hasta
la bodega final,

Informa al comprador sobre los medios y formas de pago, asi como
de los tramites para efectuar la transaccion entre las diversas partes:
comprador, proveedor, banco emisor y banco corresponsal.

Recibe informacion de servicios aduanales, trafico y banco.
Con las cotizaciones de los proveedores potenciales (Actividad No.

11) y Ja informacion que recibe en la actividad No. 24, llena la “Tabla
de cotizaciones” Anexo I,
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Guia para compras...

Unidad

Enero del99%
Actividad IR -

Responsable -

No

Descripeién

Comprador

Servicios
aduanales

Comprador

Servicios
anuadales

-
P4

27

28

29

30

31

32

33

34

Selecciona de la tabla de cotizaciones los elementos que considera
se pueden mejorar (por ejemplo costos o entrega) de cada proveedor
potencial y los negocia con él.

Los resultados de la negociacién los registra nuevamente en la tabla
mencionada.

Realiza los siguientes pasos para la eleccion de uno o mas
proveedores:
1. Llena la tabla de evalvacion de proveedores , Anexo 1.
2. Analiza si la ponderacién de la tabla es adecuada para su compra.
En caso negativo, la ajusta.
3. De acuerdo con la calificacion mas alta en la tabla, elige a uno o
mas proveedores.

Verifica cual es su situacion ante €l padron de importadores y la

resuelve,

Una vez iniciados los trdmites para la resolucién, continua con la
actividad No. 29.

Tales situaciones son:
1. Es necesario que se inscriba.
2. Esta suspendido en el padron,
3. Requiere inscribirse a sectores especificos.

Llena el formato “Carta de Instrucciones”, Anexo 1.
Envia la carta de instrucciones a servicios aduanales,

Recibe y registra la carta.
;1.8 mercancia requiere permiso de importacién?
No... continua actividad No. 32

Si... continua actividad No. 34

{nforma al ¢omprador que la mercancia objeto de importacién no
requiere permiso de importacion,

Recibe informe de servicios aduanales, continua con la actividad 39

Prepara y presenta solicitud en la forma “Solicitud de permiso de
impottacion o exportacion y modificaciones” del Anexo 1. J
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Guia para compras...
Encro de 1998

Unidad AnvEad . - Actividad
Responsable P -
No Descripcién
Servicios 35 | ¢Se obtienen el permiso de importacidén?
aduanales No... continua en ia actividad No. 36
Si... continua en la actividad No. 38
35 | ¢Faltan datos en la solicitud?
No... continua con la actividad No, 34
Si... continua con la actividad No. 38
Comprador 37 | Reune los datos necesarios y los envia en otra carta de
instrucciones, continua con la actividad No. 29
Servicios 38 | Obtiene permiso de importacién de la SECOFL
aduanales
39 { Informa al comprador de los demds requisitos que tiene que cumplir
para efectuar la importacidn.
Comprador 40 | Elabora y distribuye orden de compra en original y cuatro copias,
Anexo 1.
Envia copia de la orden al requiriente.
Envia la original de la orden al proveedor.
Envia copia de la orden a servicios aduanales
Envia copia de la orden a trifico.
Se queda con una copia para su archivo.
Envia al banco la solicitud de tramite para el pago de la mercancia,
Requiriente 41 | Recibe copia de la orden
Proveedor 42 | Recibe original de la orden
Servicios 43 | Recibe copia de la orden de compra
aduanales
Trafico 44 | Recibe copia de la orden
Banco 45 | Recibe selicitud para tramitar €] page de la mercancia,
Proveedor 46 { Procesa la orden de compra dentro de los diferentes departamentos

de su empresa.
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Guia para compras...

Enero de 1999

. Unidad < s e s e - Actividad
Responsable - ST, =
No " Pescripeién
Proveedor 47 | ;Algun problema para surtir la mercancia?
No... continua con la actividad No. 49
Si... se communica con el comprador para describirle cual es la
situacioén, continua con la actividad No. 48
Comprador 48 | Recibe comunicado del proveedor.
Angliza la situacién, toma decisiones y emite un comunicado al
proveedor.
Proveedor 49 | Embarca la mercancia de acuerdo con ¢l Incoterm negociado.
50 | Informa al comprador del embarque, continua con la actividad .51,
Informa al banco corresponsal presentandole los documentos para el
cobro de las mercancias y gastos incurridos, de acuerde a los
términos acordados, continda en la actividad No. 55,
Comprador 51 | Recibe y a su vez notifica al requiriente del embarque,
Reguiriente 52 | Recibe notificacién del embarque.
Comprador 53 | Informa a servicios aduanales del embarque.
Envia los documentos que posea en el momento para el despacho de
las mercancias,
Servicios 54 | Recibe notificacion de embarque y espera material en Iz aduana,
aduanales continua con la actividad No, 59
Banco 55 | Recibe notificacion del vendedor mediante la presentacién de la
corresponsal documentacion respectiva, para su pago.
Bancos 36 | Efectian proceso de pago, de acuerdo con los términos establecidos
para el mismo entre comprador y vendedor.
57 | Banco corresponsal paga al vendedor,
Proveedor 58 | Recibe pago.
Servicios 59 | Llega material a la aduana,
aduanales
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Guia para compras, .,

Enero 1999
..z- Unidad - Actividad
Responsable | -
- No Descripeion
Servicios 60 | ¢Tiene todos los documentos para realizar el despacho?
aduanales No... continua con la actividad No. 61
Si... continua con la actividad No. 63
61 | Informa al comprador que documentos no tiene para el despacho de
la mercancia.
Comprador 62 | Reine los documentos gque faltan con quien corresponde.
Los enviz a servicios aduanales, continua con la actividad Ne. 63.
Servicios 63 | Llena el pedimento de importacién, asi como otros documentos
aduanales necesarios para importar,
64 | Paga impuestos de las mercancias.
65 | Presemta mercancias ante el sistema de seleccion aleatoria.
66 | Realiza la importacién.
67 | Reexpide mercancias a destino final e informa a tréfico,
Tréfico 68 | Recibe mercancias de servicios aduanales
69 | Entrega material en destino final.
Requiriente 70 | Recibe y revisa material en almacén.
71 | Informa al comprador de la recepcién de mercancias,
Comprador 72 | (Ningin problema en la recepcion de mercancias?
No... continba con la actividad 74
Si... continua con la actividad 73
73 |Realiza las gestiones necesarias de acuerdo al problema que se

suscite,
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Gufa para compras...

Enero 1998
- Unidad " Actividad -
Responsable )
No Descripeidn
Comprador 74 | Mantiene los siguientes registras:

1. Archivo de proveedores extranjeros.
2. Ordenes de compra.
3. Catalogos y listas de precios.

FIN DE LA GUIA
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5.2 Diagrama de flujo.
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CONCLUSJONES

La presente Guia de Compras, aporta en un solo documento la serie de actividades
necesarias para efectuar importaciones de bienes a México, particularmente de
productos de fundicion y manufacturas de fundicién de hierro o acero. Por lo que
al pequefio 0 mediano empresario interesado en importar servird para un primer
acercamiento sobre lo que significa no selo comprar al extranjero sino traer las
mercancias € introducirlas al pais de manera legal, hasta llegar a su almacén.
Siendo este un proceso que requiere su especial atencién para llevarlo a cabo,
puesto que cualquier error significa desembolsar rmas dinero, que llevado a un
extremo origina pérdidas para el empresario.

Con dicha Guia al interesado en importar le evitard la consulta de algunos libros,
leyes, y acudir a diferentes dependencias (SHCP, SECOFI, BANCOMEXT,
CANACERO). Conocer las actividades contenidas en este trabajo le ayudard al
pequefio y mediano empresaric en primera instancia a decidir si desea o no
importar, en caso afirmativo, a planear y organizar el momento de comenzar con el
proceso de compras al extranjero.

Ademds, la presente investigacion es una respuesta a la carencia de una guia de
importacién de productos de fundicién y manufacturas de fundicién de hierro y
acero para la pequeiia y mediana empresa.

Cabe mencionar que esta Guia puede ser empleada para otres productos, no sélo
los de fundicidn y sus manufacturas, puesto que la exposicion de cada una de las
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actividades que hace el autor es de manera general, dando asi un margen mds
amplio de aplicacién para la importacién de productos agricolas, animales vivos,
maquinaria, entre otros. Sin embargo, hay que aclarar que las normas sanitarias,
fitosanitarias y sus certificados, asi como Oficiales Mexicanas y otras medidas
tanto arancelarias como no arancelarias no se incluyen en el presente trabajo.

Se expone de manera breve cada una de las actividades, las cuales involucran
tramites, requisitos y restricciones no arancelarias, necesarias para efectuar
compras al extranjero y su posterior importacion a México.

En cuanto a los requisitos, se describen los dictados por la autoridad aduanera, y
son:

v’ Llevar un sistema de control de inventarios registrado en contabilidad.
v Obtener et certificado de origen de la mercancia,
v Entregar al Agente Aduanal un escrito para determinar el valor de la mercancia
en ia aduana.
v Inscribirse en el Padron de Importadores.
v Cumplir con las medidas de regulacion no arancelaria:
& Normas Oficiales Mexicanas
= (Cuotas cotnpensatorias
& Permisos previos
= Fianza por ser productos sujetos a precios estimados por la SHCP
& Descripcion de la mercancia en el pedimento de importacién, conforme a lo
establecido en el Anexo 18 de la Resolucién Miscelénea,
¥" Documentos necesarios para el despacho de la mercancia en la aduana:
wr Factura comercial

r Documento de embarque



r Certificado de origen
w Documento que comprucbe el cumplimiento de las regulaciones no
arancelarias.
re- En su caso, el certificado de peso (productos a granel).
w Documento cuando el producto esté sujeto a precios estimados por la SHCP.
v" Pago de contribuciones, derechos aduanales, y en su caso, cuotas
compensatorias,

Las limitantes que puede tener el pequefio o mediano empresario para realizar una
compra al extranjero son causadas principalmente por la falta de liquidez en el
momento del pago de la operacién de compraventa de la mercancia, ya que siendo
pequefia o mediana empresa, tienen precaucidn de solicitar créditos bancarios.
Ademads de que algunas veces necesitan ese dinero para su operacion diaria, en vez
de destinarlo para compras al exterior. De manera secundaria son;

> El desconocimiento de las actividades a realizar para la importacion.

> El temor de no recibir lo que estd buscando, junto con el tiempo (de uno a tres
meses) para recibir el embarque de las mercancias.

» Los tramites que deben realizar ante las diferentes dependencias oficiales.
Secretaria de Hacienda y Crédito Piblico: inscripcion al Padron de Importadores v
Fianza, en caso de que los articulos estén sujetos a precios estimados por tal
secretaria; Secofi permisos previos, cuotas compensatorias.

» El idioma que es diferente al espafiol {principalmente inglés),

El principal pais del que importamos estas mercancias (fundicién y sus

manufacturas) es Estados Unidos con un amplio margen sobre los demas con los
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que México tiene relacidn comercial. El porcentaje sobre el total, alcanzé en el
caso del capitulo 73 de la TIGI el 80 por ciento en 1995 y 1996.

De {os demas paises con los que existe Tratado de Libre Comercio sobresale
iinicamente Canada con valores del 11 por ciento, en el caso del capitulo 72 en

1995,

As{ observamos que la concentracién de las importaciones de las mercancias
citadas se da en esos dos paises.

Las mercancias que no se producen en forma constante, por lo que se tienen que

importar, siguen siendo:

> Fundicidn en bruto y especular en lingotes.

> Ferroaleaciones.

o Chatarra de fundicidn.

& Cables, alambres y tubos huecos de fundicidn.

& Algunos productos laminados planos, hojalatas, planchas, tiras de fundicion,

> Acero inoxidable, en lingotes, productos laminados, alambres, barras, perfiles,
alambres, tornillos, tuercas, entre otros.

< Aceros aleados, barras, perfiles, laminados, etc.

& Tornillos, tuercas, pernos, remaches, entre otros similares,

> Depositos, cisternas v recipientes de fundicion de hierro o acero.

< QOftras manufacturas,

Los productos mencionados anteriormente, no tienen que pagar cuotas
compensatorias por su introduccidn al pais, a la fecha de la redaccién de la
presente.

En algunos casos, en particular con las mercancfas destinadas a consumo final,

por ejemplo tormilios, utensilios de cocina, estufas, tienen gue cumplir con lo
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dispuesto en normas oficiales mexicanas, informacién comercial a través de
ctiquetas en la aduana, permisos previos si son originarias de algunos paises del
continente Asidtico.

La mayoria de tales productos, de acuerdo con el Anexo 18 de la Resolucidn
misceldnea de Comercio Exterior para 1998, deben cumplir con una descripcion
clara de las mercancias que se traten.

No existen programas de apoyo, por parie de instituciones gubernamentales
(SECOFI y BANCOMEXT), como en las exportaciones, para efectuar
importaciones de mercancias extranjeras, salvo para bienes de capital por
Bancomext.

Con respecto a la literatura consultada sobre las compras, asi como el proceso de
las mismas y en especial e} proceso para efectuarlas al extranjero, cabe mencionar
que los autores que dan una visién amplia del tema son: Aljian (1981), Del Rio
(1998), Leenders et al (1995}, Mercado (1996), y Zens (1993).

Referente al marco juridico de las Importaciones y en general del Comercio
Exterior es: Witker y Jaramillo (1996). Como libro de texto pues, las fuentes
principales son sin dudar las leyes correspondientes.

En cuanto a la pequefia y mediana empresa sobresalen: Anzola (1993), Baily

(1991}, y Rodriguez (1994),
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RECOMENDACIONES

* Es importante que el pequefio 0 mediano empresario conozca el marco juridico
para realizar importaciones debido al cambio que se ha dado en las distintas leyes
relacionadas con el comercio exterior, por ejemplo: de la Ley Reglamentaria del
Articulo 131 Constitucional a la Ley de Comercio Exterior. La actualizacion de la
Ley Aduanera, la cual incluye métodos de valoracion de mercancias, asi como
otros cadigos del GATT (hoy OMC). Los Tratados de Libre Comercio firmados por
Meéxico con otros paises (Chile, Estados Unidos y Canada, Venezuelay Colombia,
entre otros) junto con su programa de desgravacidn arancelaria para su
aprovechamiento.

» Para posteriores investigaciones surge Ja inquietud de conocer las causas del por
que la concentracion de importaciones en Estados Unidos y Canadé de productos
de fundicion y sus manufacturas y por tanto el desaprovechamiento de los demas
tratados comerciales en vigor.

+ Es necesario revisar el Capiftulo IV que trata sobre los requerimientos para realizar
compras al extranjero antes de efectuar cualquier importacién. Ademds es
conveniente que ¢! pequefio o mediano se asesore de especialistas de acuerdo con
la actividad a desarrollar: contrato de compraventa, transporte y seguro de
mercancias, pago de las mismas al proveedor, impuestos y en su caso cuotas

compensatorias, otras medidas de regulacion no arancelaria, entre otros.
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e En cuanto al transporte el mds conveniente en territoric nacional es el
autotransporie y a nivel internacional el servicio regular maritimo, considerando el
peso y volumen de los productos citados. El contrato de compraventa por escrito y
la forma de pago, es mejor por carta de crédito.

o Es vital la comunicacién que se establezca entre el proveedor, comprador, agente
aduanal, transportes, y los bancos.

¢ Fn cuanto a las fuentes de informacion, las idéneas en el caso de productos de
fundicién y sus manufacturas, son:

+ La Camara Nacional del Hierro y el Acero (CANACERO).
v El Instituto Nacional de Geografia e Informatica (INEGI).
v El Banco Nacional de Comercio Exierior (BANCOMEXT).
+ La Secretaria de Comercio y Fomento Industrial (SECOFT).
v Internet.
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GLOSARIO

Acero. Hierro descarburado con una proporcion de carbono inferior a 1.8 por ciento, que
puede ser templado y adquirir otras propiedades mediante tratamientos ténmicos ¢ mecénicos.
Aceros especiales (aceros aleados). Aceros modificados por adicién de uno (acero binario) o

varios (acero cuaternarios y complejos) elementos especiales (Inegi).

Alambre. Productos obtenidos en caliente o en frio cuya seccién transversal cualquicra que
sea su forma no exceda de 16 mm en su mayor dimension.

Aduana, Organisme de la Administracién Publica establecido por el Ejecutive Federal,
autorizado para permitir, con las regulaciones arancelarias, restricciones y en su caso las
prohibiciones que las leyes fijen, la entrada o salidarde mercancias del pais (Romero, 1996).
Agente aduanal, Es la persona fisica autorizada por la Secretaria de Hacienda y Crédito
Pablico (SHCP), mediante una patente, para promover por cuenta ajena el despacho de las
mercancias, en los diferentes regimenes aduaneros previstos por la Ley aduanera (Art. 159
Ley Aduanera).

Apoderado aduanal. Tendré el cardcter de apoderado aduanal la persona fisica designada
por otra persona fisica o moral para que en su nombre y representacion se encargue del
despacho de mercancias, siempre que obtenga la autorizacién de la SHCP.

El apoderado aduanal promoverd el despacho ante una sola aduana, en representacion de
una sola persona, quien serd ilimitadamente responsable por los actos de aquél (Art. 168 Ley
Aduanera).

Arrabio, Hierro bruto de primera fusion, tal como sale del alto horno, es decir, sin afinar
(Inegi).

Conocimiento de embarque. Es el documento probatorio de un contrato de transporte
maritimo de mercancias y puede presentar varias modalidades (Lopez Zavala, 1995).
Comprador. Puede ser que exista en la empresa un departamento exclusivo para compras, en
tal caso €l serd el comprador, o que exista un encargado en el departamento de produccion,
finanzas o €l propio dueiio del negocio, en dichos casos cada uno de éstos seran los

compradores,
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Carbén mineral. Combustible s6lido de color negro, consistente en vegetales fesilizados
que hoy forman importantes yacimientos y que, segin la naturaleza, se designan con fos
nombres de antracita, hulla v lignito (Inegi).

Coque metahirgico. Es el que se obtiene a partir de la hulla de buena calidad y se usa en
fragmentos grandes para alimentar los hornos metaltrgicos (Inegi).

Chatarra. Hierro vigjo virutas, sobras y desperdicios de hierro y acero que s¢ agregan al
hierro de primera fusién para elaborar fundiciones y aceros (Inegi).

Despacho de mercancias. Se entiende por despacho de mercancias el conjunto de actos y
formalidades relatives a la entrada al territorio nacional y a su salida del mismo, que de
acuerdo con los diferentes trdficos y regimenes aduaneros establecidos en la Ley Aduanera,
deben realizar en la aduana las autoridades aduaneras y los consignatarios, destinatarios,
propietarios, poseedores o tenedores en las importaciones, asi como los agentes ¢ apoderados
aduanales (Art, 35Ley Aduanera),

Entrada o salida de mercancias. Son lugares autorizados para realizar la entrada a
territorio nacional o la salida del mismo de mercancias: a) las aduanas, b) secciones
aduaneras, c) aeropuertos internacionales, d)} cruces fronterizos autorizados y €) puertos y
terminales ferroviarias con servicios aduanales (Art. 7 fraccion I, Reglamento Ley

Aduanera).

Ferroaleaciones. Nombre genérico de las aleaciones a base de hierro, especialmente las que

se emplean en metalurgia para afinar el arrabio y producir aceros especiales (Inegi).

Fleje. Cinta de hierro o acero reconocido que sirve como esfuerzo y precinto de cajas, balas y

otros fardos, y también para hacer los aros de las cubas y toneles (Inegi).

Forja, Modificacién de los metales incandescentes, especialmente hiero y acero, con el fin
de convertir los lingotes en piezas brutas de forma apropiada para ser labradas con méquinas
herramientas, o en caso de la forja a mano, para dar su forma definitiva a las labores de

herrerja a partir de barras (Inegi).

Guia Aérea. Es un contrato entre el embarcador y la linea aérea donde se especifican las
obligaciones de la compaflia y es ademas una constancia de recepcion de la mercancia

(Maubert, 1998).
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Hierro. Elemento sblido de color gris claro, se extrae de numerosas y muy variadas menas,
especialmente de las siguientes: magnetita y hematites roja, hematites parda o limonita, y la
siderita o hierro espatico (Inegi).

Hojalata. Plancha de hierro delgada, estafiada por sus dos caras, que se usa para hacer las

latas para conservas, juguetes, botes, estuches, etc. (Inegi).

Laminacién. Accién de reducir un metal a chapa o perfilados, haciendo pasar los lingotes o

las barras por entre los cilindros de los laminadores (Inegi).

Lingote. Bloque que se obtiene vaciando el metal en lingoteras, ya que para ser fundido
uiteriormente, ya para transformarlo en productos laminados, forjados o labrados en

maquinas herramienta (Inegi).

Lista de empaque. La lista de empaque es un documento que permite al exportador, al
iransportista, a la compafiia de seguros, 2 la aduana y al comprador identificar las mercancias

y saber que contiene cada bulto o caja,

Mercancias. Para efectos del presente trabajo se utiliza indistintamente con productos ¥

manufacturas.

Mercancias idénficas. Se entiende por mercancias idénticas aquellas producidas en el
mismo pais que las mercancias objeto de valoracién que sean iguales en todo, incluidas sus
caracteristicas fisicas, calidad, marca y prestigio comercial (Art. 72 5to. Pirrafo, Ley

Aduanera).

Mercancias similares. Se entiende por mercancias similares, aquéllas producidas en el
mismo pafs que las mercancias objeto de valoracion, que alin cuando son iguales en todo
tengan caracteristicas y composicién semejantes, lo que les permite cumplir con las mismas

funciones y ser comercialmente intercambiables (Art. 73 5to. Parrafo, Ley Aduanera).

Plancha. Producto Jaminado intermedio entre las barras planas y la chapa delgada, o sea la

chapa de varios milimetros de espesor que no se fabrica en rollo, placa (Inegi).

Plano. Nombre que s¢ da a las barras de forma rectangular y de dimensiones comprendidas

entre cinco y veinte milimetros de anchura y de tres a seis milimetros de espesor (Inegi).
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Perfilado. Barra de metal de perfil especial, es decir, excluyendo las secciones redondas,

cuadradas y rectangulares, obtenida por laminacién, por estirado o por extrusion (Inegi).

Proveedor. Es la empresa comercializadora o productora que abastecerd de las mercancias
solicitados, cotizadas y ordenadas por el comprador.

Recintos fiscales. Son aquellos lugares en donde las autoridades aduaneras realizan
indistintamente las funciones de manejo, almacenaje, custodia, carga y descarga de
mercancias de comercio exterior, fiscalizacion, asi como el despacho aduanero de las mismas

(Art. 14 Ley Aduanera).

Recinto fiscalizado. Es aquél que autorice la SHCP a particulares, para que éstos presten los
servicios de manejo, almacenaje y custodia de mercancias de comercio exterior (Art. 14 Ley

Aduanera).

Régimen aduanero. Tratamiento aplicable a las mercancias sometidas al control de Ia
aduana, de acuerdo con las leyes y reglamentos aduaneros, segn la naturaleza y objetivos de

la operacién (Mercado, 1991).

Regidén fronteriza. Se entiende como region fronteriza ademds de la franja fronteriza de 20
kildmetros paralela a las lineas divisorias internacionales del norte y sur del pais, todo el
territorio de los estados de Baja California Sur y Quintana Roo, el municipio de cananea en
Sonora; ast como Ia regién parcial del estado de Sonora. Dicha zona fronteriza goza de
preferencias en cuanto excensiones o reducciones importantes de aranceles y de programas

de exportacion (Romero, 1996).

Requiriente. Dependiendo la estructura administrativa de la empresa y la actividad a que se
dedique principalmente (produccidén o comercializacion), se le dard este nombre al Jefe de
Produccién (empresa productora) o el Jefe de Almacén (empresa comercializadora) quién
serd e] que requiera al departamento correspondiente materiales o productos necesarios para

la operacién de la empresa,

Servicios aduanales. Se considera asi a los prestados por un agente 0 en su caso un
apoderado aduanal, consisten principalmente en realizar las gestiones que sean necesarias

para efectuar ¢] despacho de las mercancias en la aduana,
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Siderurgia. Conjunio de técnicas relativas a la extraccién de hierro, y a la produccién y

fundicién de aceros (Inegi).
Trafico. Son los servicios que prestan las empresas de transportacién de mercancia.

Tubes con costura. Producto que se fabrica curvando la chapa hasta darle forma cilindrica y

soldando después los bordes (Inegi).

Tubos sin costura, Producto que se obtiene directamente por vaciado del metal en moldes,

laminando un lingote hueco o por extrusion (Inegi).
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ANEXO 1-FORMATOS-

ACTIVIDAD 2
REQUISICION DE COMPRA
Departamento que hace la requisicién Niimero:
Cuenta del presupuesto Fecha
Cantidad
requerida Unidad Descripcion
Fecha requerida

Notifiquese en caso de que haya algin problema

Instrucciones especiales de envio

Responsable que hace la requisicién

Nota; Haga un duplicado completo. Enviar el original al Departamento de Compras y conserve
archivada Ja copia.
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ACTIVIDAD 5

NOMBRE DE LA EMPRESA
REGISTRO DE REQUISICIONES

Numero
Requisicién

Fecha

Departamento o persona
que hace la requisicién.

Observaciones
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ACTIVIDAD 8

REGISTRO DE PROVEEDORES POTENCIALES

Nombre del proveedor: Fecha
Pais: Teléfono:
Domicilio:

Fax:

Direccién Internet:

e-mail;

Productos que concuerdan con la requistcion:

Otros productos de interés:

Se localizé a través de:

Internet W] Céamara de comercio [ Bancomext [
Catdlogos ] Asociacién de compras Revistas [
Otro o Cual:
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SOLICITUD DE COTIZACION

ACTIVIDAD 9

Fecha de la solicitud ~ Nuestro expediente No.
Dia /Mes/Afio

Solicitado por:

Esta no es una orden

Términos de 1a venta | Punto de embarque

Tiempo requerido para|Cotizacion L.AB.

surtir
ﬁ“ érminos de flete Moneda de pago Orden de la fabricaciéon | Fecha de expriracién de
lz oferta
Art, | Cantidad | Unided | Descripcion Precio 1 §Precio2 | Precio3
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TABLA DE COTIZACIONES

ACTIVIDAD 25

Fecha de elaboracién:

Requisicién de compra mimero:

Fecha de expiracion de las ofertas:

:

PROVEEDORES
CONCEPTOS 1 2
VALOR TIEMPQ VALOR TIEMPO
PESOS | DOLARES DIAS PESOS DOLARES DiAS
Precio en planta (EXW).

Carga en camibn, tren
contenedor u otro transporte,
en almacén de salida.

Envio puerto, aeropuerlo,
zona de carga (FAS).

Tramites aduanales para la
exportacién (FCA).

Paso por puerto, aeropuerto,
u otro (LAB).

Transporte internacional
principal (CFR o CPI).

Segure de transporte (CIF,
CIP, DAF, o DES).

Paso por puerto, aeropuerto,
u otro.

Tramites aduaneros para la
importacion, derechos
arancelarios y tasas (DEQ).

Envio a la fibrica o almacén
de destino.

Descarga en fabrica o
almacén de destino (DDU o
DDP).

Otros gastos ¢ impuestos.

TOTAL

Notas:




ACTIVIDAD 27

TABLA DE EVALUACION DE PROVEEDORES

Fecha de elaboracion:
Requisicidn de compra mimero:

PUNTAIE FACTORES CALIFICACION

MAXIMO PROV.1 | PROV.2 | PROV 3 |PROV.4
8 Estabilidad financiera
12 Tiempos de entrega cortos y flexibles

8 Estabilidad laboral

8 Ubicacién geografica

5 Capacidad potencial de expansion

10 Garantias

5 Almacén de mercancias (existencias) T
12 Precio de los producios

12 Calidad de los productos

10 Atencién del departamento de ventas I
10 Términos de pago
[ 100 [ punTAETOTAL | ] | [ |
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ACTIVIDAD 29
CARTA DE INSTRUCCIONES O ENCOMIENDA

México,D.F.a___de_ de 1999.

AA. RICARDO SOSA MONTES

ADSCRIPCION EN LA ADUADA DEL

AEROPUERTO INTERNACIONAL DE LA CD. DE MEX1CO
PRESENTE.

Estimados Sefiores:

Con el fin de dar cumplimiento a lo establecido por el Articulo 162 fraccion VII de la Ley
Aduanera, les agradecemos se sirvan realizar trimites aduanales necesarios de la (s) siguiente
(s) mercancia (s}

Descripeion de ta (3) mercancia (8) oot
Origen, Naturaleza, COmMPOSICION .o.ovvvvevierevniiieiniereiinscs s emesesscesmsssssnenas
Estado, cantidad, eSPeeie .....ccuviiiiceereriininnsrnisis e e sessse s seseeer resreresinn
Envases, Pesos, Medidas ¥ .oo..cicverenieinirn sttt een s mnenian
OHras CATACLEITSIICAS ...ovrvierverree e ccunrirerarasnscaesstsrerstessbebascbesesssen s esensenesebns
La (s) mercancia (s) debera (n) sujetarse al siguiente régimen de .....veeee.e. para tales efectos
nos permitimos entregarles jos documentos siguientes:

Factura () comercial (B8} .oocvivcicminnirerrniisssiecrssn e cssesrosas shs e s
Lista de EMPAQUE: «ovoii e cecsisrsmemnasseesesas s eevees s s ssanestsnensnes anss sresnensarnese
Documento legal de embarque NO.I et eeeens
Factura de gastos adiCional: .....ciiimmeecninne e s s iesearsisssnns.

Certificado de origen © .....ccvrrenricnene
ADALisis / Carta BEMICAT .iiiiivriiic e resiiie s s s reeaastesesrss e ess e et ssemeeseereens
Otros ...

En nuestra calidad de destinatarios, manifestamos bajo protesta de decir la verdad que los
documentos antes sefialades son los dnicos y verdaderos y a nuestro saber y entender, toda
(s) la (8) mercancia (s) que componen el embarque, esta (n) en estos mismos documentos,
razén por la cual les ratificamos que nuestra empresa asume la responsabilidad respecto a los
dates de cantidad, origen, composicién y valor de la (5} mercancia (s) que en ellos se
comprende (n).

Atentamente,

(Nombre completo, cargo y firma del representante legal)
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SECQOF!

SCAEWEA 0 CORSIICI0 T POMIMTG SIERATIAL

N SELLD D2 RECEPCION

ACTIVIDAD 34

DIRECCION GENERAL DE SERVICIOS AL
COMERCIO EXTERIOR

Foua ]

Sangmd Wbmsny
Wivrair prs o e

SOLICTTUD DE PERMISO DE YMPORTACION O EXPORTACION Y DE MODIMCACIONES

ATGATRO MIOEALL OB CONTAMUYTNTES (1)

2 SECYON 1% REQIMEN ADUANAL' 0 BOLCITUD:
PUBLICD E:] HIIAL
MODALIDAD ! :]
PRIVADO E::] NODIFICACION :j
HOMBNE O BAZON SOCIAL 5] CANTIDAD A MP_D EXP. 1y
DOMICILINGY GALLE - No O LETRA, cp UHIDAD DE MEDIDA ny
LGCAUDAD ESTADO TELEFOND VALORENG LS EU A 3)

OESCRIPCION DE LAS MERCANLIAS A MPOHTAR O EXPCMTAR =%

CONCEFTO A MODIFICAR (SOLO PARA MODIFICACIONES) 1]

AL

PROARGGA DEL -

CAMBIO DE VALOR DE + L

ADUANA 14

PAIS OE DRIGEN O DESTING 135

{SOLO PARA MODWICACIONES)
o DE PERMISQ A MODIFICAR 116}

VALOR PENDIENTE A WORTAR,
+ MODIFICA LA DESCRIPG:ON COMO SIGUE:

No |5} DE OFICHS DE )
_ MODWICAGION CONCEDIDA
ANTERIGRMENTE AL PRAMISO

AUTORIZACION PARA SUSCRIMH LA SCREITUD ey

WOMBAE
CARGD O PUESTO EN LA EMPRESA
NUMERD DE REGISTRO PROTESTO DECIA VERDAD

TELEFONG

FIRMA

HOJA 1 DE 2
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MO LLENAR PARA MODIFICACIONES

ACTIVIDAD 34

I PRRIODG EN CUE SE CONBUMIAA LA MERCANCIA;

PERMIS: PROCUCTO gIMILAR {21
NUMERD FECHA CANTIDAD EXISTENCUS -
AREXCE P IGENTIFICAR LA WERCANGIA 122
CATALCOO FOTOGRAFIA PLANG OTROS
ESPECIRCAR
M— I —
IPOATA a O MODFICACIONE, 123
R
SOETEE ATVARALIEE 5

BATOR COMPLCHENTARDS
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NO LLENAR PARA MODIFICACIONES

ACTIVIDAD 34

A e ——

FROIGRA 5 NAGEN SOCAL

. popmpm e et
PARTICAS DE A WPORTAR O EXPORTAR

2%

ANIDAD DR FRECIO EN biis tun
PARTEMN ol RO CESCAIPCION LY. TOTAL
|_eanrin_ | GEaTAng |
S
RO ¥ TR DFL PRV L
HOJA 3 DE 2 SCH-5-028
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ACTIVIDAD 34

SECRETARIA DE COMERCIO Y FOMENTO INDUSTRIAL
SUBSECRETARIA DE NORMATIVIDAD Y SERVICIOS
A LA INDUSTRIA Y AL COMERCIO EXTERIOR
DIRECCION GENERAL DE SERVICIOS AL COMERCIO
EXTERIOR

ENERO 1998

AL PUBLICO EN GENERAL
INSTRUCTIVO DE IMPORTACION

Requisitos que deberd cumplir para ingresar solicitudes de Permisos de Importacién

1. Presentar por triplicado y con firma autégrafa solicitud de permiso de importacién y
exportacién debidamente requisitada en el formato (SCFI-5-026), el cual se proporciona
gratuitamente en la ventanilla de "Permisos Previos de Importacion y Exportacién" ubicada
en Insurgentes Sur No. 1940, Col. Florida Planta Baja. Deberd; pagar el derecho de {ramite
que determina la Ley Federal de Derechos, el pago por derecho de tramite es de $ 135,00 en
la caja recaudadora de la Secretaria de Hacienda v Crédito Piblico, ubicada en el domicilio
antes citado, Deberd formular la solicitud en idioma espafiol, a mAguina, sin borraduras ni
enmendaduras. Es importante sefialar que el pago de derecho de tramite se actualiza
semestralmente.

2, Si Ia solicitud de permiso de importacién esti a nombre de una persona moral, debera
presentar original y dos copias de la credencial de acreditamiento expedida por la Direccion
General de Asuntos Juridicos de esta Secretaria, ubicada en Blvd. Adolfo Lépez Mateos No.
3025. Col. Héroes de Padiema, 5° Piso, el original de la credencial serd devuelto al
momento de la recepcién de la documentacidn, En caso de que no se cuente con dicha
credencial deberd presentar cada vez que ingrese una solicitud de permiso previo: Acta
Constitutiva de la empresa y, en su caso, Poder Notarial (para suscribir y tramitar) con
certificacién original, asi como una copia fotostatica, simple de ambos documentos, los
originales seran devueltos al momento de la recepcién, previo cotejo de las copias
fotostiticas con los originales, dos copias fotostiticas simples del Registro Federal de
Contribuyentes con homoclave de la empresa y dos copias de una identificacion oficial
vigente del apoderado.

3. Si la solicitud de permiso de importacién esta a nombre de una persona fisica, y la
solicitud es ingresada por el propio interesado, deberd presentar original y dos copias
simples de una identificacién oficial vigente, el original serd devuelte al momento de Ja
recepcion de la documentacién y dos copias simples de su Registro Federal de
Contribuyentes con homoclave,

En caso de designar a un apoderado, deberd presentar original y una copia de la credencial
de Acreditamiento, expedida por la Direccion General de Asuntos Juridicos de esta
Secretaria ubicada en Blvd, Adolfo Lépez Mateos No. 3025, Col Héroes de Padierna, 5°
piso, el original seréd devuelto al momento de la recepeién de la documentacion. En caso de
que no cuente con dicha credencial deberd adjuntar a cada solicitud un Poder Notarial { para
suscribir y tramitar) con certificacion original, asi como una copia fotostdtica simple de
dicho documento, el original serd devuelto al momento de la recepcién previo cotejo de la
copia fotostatica con el eriginal, dos copias simples de una identificacién vigente del  -----



poderdante y del apoderado y dos copias simples del Registro Federal de Contribuyentes
con homoclave del poderdate.

4. La solicitud deber4 contener nombre (s) y mimero (s} de patente (s) del {0s) agente (s)
aduanas (es) que intervendra (n) en la operacion (HASTA CINCO AGENTES)

5. En la solicitud se debera (n) mencionar la (s) aduzna (s) de entrada (HASTA CINCO
ADUANAS) y el (0s) pais (es) de origen de la mercancia que se desea importar, (en caso de
que sean mas de ¢inco paises deberd indicarlos en un listado anexo a la solicitud)

6. Deberd anotar la fraccién arancelaria que e Agente Aduanal asigné a la mercancia que
contempla la solicitud. Cabe sefialar que cada solicitud debe referirse Unicamente a
mercancias clasificadas bajo una misma fraccién arancelaria

7. Las solicitudes de MODIFICACION DE PERMISOS de importacién deberin
acompaiiarse del ORIGINAL Y DOS COPIAS DEL PERMISO y tarjeta magnética
correspondiente (INCLUYENDO BOJA DE DESCARGOS Y ANEXOS AUTORIZADOS),
dicha documentacién serd devuelta junto con la resolucién respectiva. Ademis debera
anexar la documentacion necesaria para su acreditamiento en cada solicitud (puntos 2y 3 de
este instructivo)

Las modificaciones solo procederén si se refieren al aumento de valor de la mercancia, el
pais de procedencia, la descripcién del producto sin que se altere su naturaleza, aduanas,
Agente Aduanal y prérrogas

Es importante que antes de acudir a la ventanilla para ingresar su solicitud, usted haya
verificado perfectamente los datos ahi asentados con los que este instructivo se indica, asi
como todos aquellos errores involuntarios que pueden presentarse al momento: de Henar la
solicitud, dado que la falta 0 aumento de un mimero o letra puede ser motive de
cancelacion,

La persona encargada de Ja recepcion de las solicitudes le entregard un comprobante que
avale la realizacién del trdmite, éste deberd firmarse por el titular del permiso o por el
representante legal autorizado manifestando estar de acuerde con lo capturado en el sistema
Sicex. Este documento debera presentarlo al momento de recoger la resolucidén a su
solicitud.

Cabe destacar que es requisito indispensable que la persona que suscribe la solicitud se
presente en la ventanilla para ingresar el documento. De lo contraric la persona que se
presente en Ja ventanilla deberd presentar un poder notarial para tramitar. Para que el
Poder Notarial sea aceptado deberd ser otorgado con la razdn social actualizada de la
empresa.

El derecho de expedicién del permiso y de su modificacion es de $ 643.00 de acuerdo a lo
establecido en el Articulo 74 de ta Ley Federa] de Derechos, €l pago debera ser efectuado
con la forma SCHP-5 (si se paga en la caja recaudadora de Hacienda deberd presentarse
original y tres copias) y se actualiza semestralmente
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I CONSIDERACIONES GENERALES PARA SU LLENADO:

- ESTA SOLICITUD DEBERA LLENARSE A MAQUINA,
- ESTA SOLICITUD DEBERA PRESENTARSE EN ORIGINAL Y 2 COPIAS CON FIRMAS AUTOGRAFAS.
- DEBE UTILIZARSE UNA SOLICHTUD POR FRACCION ARANCELARIA.
- SE DEBERAN RESPETAR LAS AREAS SOMBREADAS PARA USO EXCLUSIVO DE SECOFL
- SOLO SE RECIBIRAN LAS SOLICITUDES DEBIDAMENTE REGUISITADAS.
- LA SOLICITUD DEBERA PRESENTARSE EN LA VENTANILLA DE PERMISOS DE IMPORTACION
Y EXPGRTACION DE OFICINAS CENTRALES 0 DE LA DPELEGACION DE SECOFI QUE CORRESPONDA.

TRAMITE AL QUE CORRESPONDE LA FORMA-.
EXPEDICION Y MODIFICACION DE PERMISOS DE IMPORTACION Y EXPORTACION.

NUMERO UNICC DEL REGISTRO FEDERAL DE TRAMITES EMPRESARIALES:

o FUNDAMENTO JURIDICO-ADMINISTRATIVO

ARTICULOS 5 FRACCION ¥V, 21 ¥ 22 DE LA LEY BE COMERCIO EXTERIOR (D.0.F. 27 -VII 1993).
ARTICULOS DEL 17 AL 25 DEL REGLAMENTQ DE LA LEY DE COMERCIO EXTERIOR (D 0.F. 27 -VII 1993),

| DPOCUMENTOS ANEXOS:

- CREDENCIAL DE ACREDITAMIENTO EXPEDIDA POR LA DIRECCION GENERAL DE ASUNTOS
JURIDICOS DE ESTA. SECRETARIA, 0 EN SU LUGAR, ACTA COSTITUTIVA DE LA EMPRESA Y
PODER NOTARIADO A FAVOR DE LA PERSONA QUE REALIZA EE TRAMITE.

- DOS COPIAS FOTOSTATICAS DEL REGISTRO FEDERAL DE CONTRIBUYENTES.

- COPIA DE UNA IDENTIFICACION OFICIAL VIGENTE DEL REPRESENTANTE LEGAL CON
FOTOGRAFIA Y FIRMA (LICENCIA PARA CONDUCIR, CARTILLA DEL SERVICIO MILITAR
NACIONAL, CREDENCIAL DE ELECTOR, 0 PASAPORTE).

- FACTURA 0 FACTURA PROFORMA DE LA MERCANCIA (EN SU CASO).
- OFICIO DE OPINION FAVORABLE (EN 5U CASOJ.
- FOTOGRAFIAS 0 CATALOGO DE LA MERCANCIA (EN SU CASO).

~  CERTIFICADO DE TITULO (EN SU CASO).

r'n EMPO DE RESPUESTA., ENTRE 5 y | 5 DIAS HABILES ’

rWMERO TELEFONICO PARA QUEJAS: 729-93-26 Y 629-95-45 I

E‘IUMERO TELEFONICO DEL RESPONSABLE DEL TRAMITE PARA CONSULTAS: 229-61-00, EXT 3357y 33841
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ORDEN DE COMPRA ACTIVIDAD 40
Reguisicidn No: Solicitado por: Fecha de emision: Orden de compra No.
A Via de embarque: Cuanta No.

indique una diferente

indicada arriba, a menos de que se

Envie el material a la direccion| Orden de compra de productos No.

Enviar material a (interno}

Enviar al destinatario: | Cédigo del vendedor: Sujeto a impuesto: Exensién No.
0S8 0 No
Articu { Fraccién Cantidad Descripcion Precio
lo | arancelaria ordenada unijtario neto
Fecha de confirmacion de la orden por parte del vendedor: TOTAL

Sélo para el departamento que recibe:
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SOLICITUD DE APERTURA DE CARTA DE CREDITO

De importaci6n Doméstica Elaboradaen alos dias del mesde de

Les autorizo a elegir uno de sus corresponsales en las plazas mds préximas a:

Esta operacién debe transmitirse por conducto del Banco:

El (los) corresponsal (es) debe {n) agregar su confirmacion: D Si CNo

Beneficiario: Ordenante:

Importe: { )
Cobrable por ¢l beneficiario: 0 A la vista OA dias vista OA dias fecha

En la plaza de: Vigencia de esta operacion:

Fecha limite de embarque: ]
El beneficiario debe entregar al Banco dentro de los ___ dias después de la fecha de embarque y

dentro de la vigencia de esta operacion lo siguiente:
Factura comercial a nombre de;
Describiendo la siguiente mercancia:

Documentos de transportes originales, consignados a la orden de:
Para notificar a;
Y consistentes en: 0 AWB  DB/L (limpioy 2 bordo) [0 Multimodal [ Otro (indicar):
Mostrando embarque desde:
Cotizaciéon: DFOB O CFR OCIF 0ODES ODEQ enel puerto de:
0 DAF frontera con: OEXW OCPT OCIP, en:
Embarques parciales: 0OSi ONe Transbordos: D 8 DWNo

El seguro serd tomade por:  (J Nosotros
O Ustedes, cubriendo los riesgos:  desde: hasta:

por un 10% superior al valor de esta operacién.

Instrucciones especiales:

174




FACTURA COMERCIAL PARA MEXICO
Commercial invoice for Mexico

Nuimero de factura: | Lugar y Fecha de Emision de la Factura: Orden de Compra
Nimero:
Exportador/vendedor: Fabricante:
Destinatario Final: Pafs de origen de la mercancia | ;Certificacidn
NAFTA?
Si No

Términos de pago:

Destinatario intermedio: -
Términos de venta:

Agente de Transporte de Carga: — -
Otras referencias e instrucciones para

Consignacion:

Transportista

Punto de Exportacion

Namero | Descripeidn  detallada de la  mercancias | Cantidad de | Peso bruto [ Precio por [ Valor  total
y clase] (incluyendo clase, tipo, nimero de serie); | unidades en kilos unidad en  dblares
de bultos | numero de fraceion arancelaria de los EUA
Dictamen anticipado: Vaior comercial LAB:
[dentificacién de empaque Costo de transporte, seguro,

empaque y otros

Valor total de la factura

“Declaro bajo protesta de decir la verdad que el valor y las
declaraciones contenidas en esta factura son verdaderas y correctas” Firma del declaramg_J
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Tratado de Libre comercio de América del norte
Certificado de Origen

(Instrucciones al reverso)
Lienar a méquina o con letra del molde

1. Nembre y domicilio del exportador: 2. Periodo que cubre:
DD MM AA DD M M A A
Numero de registro fiscal:
3. Nombre y domicilio del productor: 4, Nombre y domicilio del importador.
Nimero de registro fiscal: Namero de registre fiscal:
% Descriperdn de los bienes 6. Clasificacién 7. Criterio para FProdudor 9. Cosio]10. Pais
arancelaria trato preferencial neto de origen

Declaro bajo protesta de decir la verdad que;

- La informacidn contenida en eta documento €s verdadera y exacta, y me hago responsable de comprobar lo aqui
declarado. Estoy conscientt que serd responsable por cualquier declaracidn falsa u omisidn hecha en o relacionada con ef
presene documento,

- Me comprometo a conservar y presentar, en ¢aso de ser requeride, los documentos necesarios que respalden el contenido
de} presente certificado, asi como a notificar por escrito a todas las personas a quienes entregue el presente centificado de
cualguier cambio que pudiera afectar la exactitud o validez del mismo.

- Los bienes son originarios del territorio de una o mds de las partes y cumplen con los requisitos de origen que le son
aplicables conforme al Tratado de Libre Comercio de América de) Norte, ne han sido objeto de procesamiente ulterior o de
cualquier otra operacién fuera de tetritorios de las Partes. Salvo en los casos permitidos en el articulo 411 o en &l Anexo 401

Este certificado se compone de ___ hojas, incluyendo todos sus anexos.

11. Firma autorizada Empresa:

Nombre: Cargo:

Fecha: D DMMA A |Teléfono: Fax:
[ A Y Y B
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TRATADO DE LIBRE COMERCIO CELEBRADO ENTRE
L.OS ESTADOS UNIDOS MEXICANOS, LA REPUBLICA DE COLOMBIA
Y LA REPUBLICA bE VENEZUELA
CERTIFICADO DE ORIGEN

(Instruceiones al reverso)

Ll¢nar a mAquina o con ketrs de molde Este documentos no serd valido s presents slguna raspadurs, iachadura o enmendadura

{ 1.Nombte y domicilio def exportador | 2. Nombre y domicilio del Productor: 3 Nombre y domicilio def importador
Nomero de registro fiscal: Nimero de registro fiscal, Nimero de regjstro fiscal:
4. Wamero vy | 5. Clasificacion | 9. Otras instancias 7. Criterio para | B. Yalor de 9. Otas
fecha de | arancetaria trato contenido | instancias
factura(s) referencial regional

10. Declaro bajo protesta de decir ta verdad que:

- La informacién de esta documenlo es verdadera y exacta, y me hago responssble de comprobar 1o aqui declarado. Estoy
consciente que seré responsable por cualquier declaracidn falsa v omisién hecha en o relacionada con ¢f presente
documento.

- Me comprometo a conservar y presentar, en caso de ser requerido, los documentos necesarios que respalden el contenido
del presente cerlificado, asi come a notificar por escrito a todas Jas personas a quiencs entregue el presente certificado de
cualquier cambio que pudiera afectar 1a exactitud o validez del mismo.

- Los bienes son originaries y cumplen con les requisites que le son aplicables conforme al Tratada de Libre Comercio
celebrado entre los Estados Unidos Mexicanos, la Repiblica de Colombia y la Repablica de Venezueta, y no han sido
objeto de procesamiento ulterior o de cualquicr otra operacidn fuera de territorios de las Partes. Salvo en los casos
permitidos en el articulo 6-12 del tratado.

Este certificado se compone de hojas, incluyendo todos sus anexos.

Firma: Empresa:
Nombte: Cargo:
Fecha: Teléfono: FAX:

11. Observaciones:

12, Validacién del certificado de origen (EXCLUSIVO PARA USO OFICIAL)
(ciudad. pais, fecha, nombre, fisma y sello)
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TRANSPORTE MULTIMODAL - CONOCIMIENTO DE EMBARQUE-

Remitente:

Nm.:

Consignado a la orden de:

Direccion:

Lugar de recepcion:

Buque ocednico: Puerto de embarque: | Puerto de descarga: Lugar de entrega:
Marcas  y|Nuameroy Descripcién de las mercancias Peso bruto | Medidas
nimeros clase de bultos

Segtin declaracion del remitente

Declaracién de interés del remitente
sobre el plazo de enyrega (clalisula 6.2)

[

]

Valor declarado de la tasa segiin
declaracidn del remitente (clatisula 7 y 8).

l |

Las mercancias ¢ instrucciones se acogen y ¢stdn sujetas a las condiciones generales impresas al dorso.

La mercancia ha sido recibida en aparente buen estado, y condiciones, a menos que se haga constar expresamente lo
contrario en este documento para proceder a su transporte y entrega segin Instrucciones mencionadas mas arnba

Uno de los ejemplares para ¢l conocimiento de transporte multimodal deberd ser entregado a cambio de fas mercancias. Para
dar fe de toddo ello, los conocimientos originales para ek transporte multimodal se firman en el nimero de originales citado
mas abajo, confirmando asf su contenido, quedando anulados todos los demds a) ejecutarse uno de ellos.

Importe del flete:

Flete pagado en:

Lugar y fecha de expedicion:

Seguro por cuenta de los que
suscriben: O No cubierto
O Cubierto péliza adjunta

Nimere de FBL originales: Sello y firma

Para la entrega de la mercancia rogamos dirigirse a:
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POLIZA DE SEGURO TRANSPORTE MERCANCIA

| [ NOMBRE O RAZON SOCIAL: TIPO DE POLIZA:
J .

DGMICILIO FECHA DE EXPEDICION | AGENTE

Dla Mes | ARoO
TELEFONO, FAX
VIGENCIA MONEDA CLAVE [odl of
DIA / MES / ARO | DESDE [ hasta [
PRIMAS VARIAS PRIMA ANUAL VA TOTAL A PAGAR FORMA DE PAGO

(Nombre de la empresa aseguradora) de acuerdo con las condiciones generales y especiales
estipuladas en esta poliza, teniendo relacién las dltimas sobre las primeras, asegura a favor de la
_persona arriba indicada por cuenta de quien corresponde sobre:

----RIESGOS CUBIERTOS Y DEDUCIBLES

e COBERTURAS DEDUCIBLES ==--ommnmmemememmmneee
HOJA __ DE
Las pérdidas indemnizables se pagardn al asegurado o a su orden, en el domicilio
de la compafiia aseguradora o en sus sucursales contra la entrega de esta poliza y
la comprobacién del interés asegurable del reclamante.
(Compailia de seguros)
FIRMA
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LISTA DE EMPAQUE

Fecha:
Destino: J
Importador: Destinatario:
Numero {cajas, | Clave del| Descripcion Peso Medidas
bultos, etc.): | producto
|- S
Total (cajas, bultos, cte.) Piezas: Peso bruto:
Responsable de trafico: Peso legal:
Observaciones:
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ACTIVIDAD 63

PEDIMENTO DE MPGRTACION
HOJA _ DE
FECHA € PAGD Na DE FEDIMENTO
TIRO OFERACION CLAYE PEDMENTG C
ADUANA JSET, FACTOR MINEDA EXTRANGERA
FECHA ENTRA, TRANSFORTE______ FESO
RFL. PRIS VENCELOR T OHGEN
REEXPECICION POR TEFCEROS NG, FEDESP.DE TRANGITO
IMPORTADOR
DOMCLO - e
OUOADEDD, CO0IGO FOSTAL
FACTURS FFECFRGORMA DE FACTURACONFFOVE EDDROOMICLIG
TAX. . SL0DECAMR
MARCAS, UMERQ , TOTEL DE EJLTOS - CONDCMENTCS, GUIA O VEHICJLOS NOS.
Y.ME. YALORDLS, RETES SEQUROS
VAOR  FRORA INCREMENTREIES T ALOR DE AT, FACTOR
NoGFOEH_| DESCRPOION OF MERCANGIAS [ PRECOUNT FACTURE | TASA | FP MPLESTO
FRACCION | CANTIOAD | UNIDAD | CANFTARFAMUMT] N ADUNANA | VINC.
PERVISO(S) CLAYES [RUMEROS  FRMIA IS | MYAL
ACUSE DE RECED CODIG0 OE BARRRAS CONTREUCCONES
] S
0BSERVACIONES TOTALES —_
EFECTIYO _
07ROS |
TOTAL .

PATENTEMNOMBREIRFCIFIAMA DET AGENTE O APGDERADQ ADUIANAL

(DISTRIEUCION DE COPIAS Y COLORES SEGUN INSTRUCTIVO)
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ACTIVIDAD 63

ANEXO DE PEDJMENTO DE IMPORTACION

REF HOJA __ DE

FECHA DE PAGO. NUM ERQ PEDMENTO

No. ORDEN | DESCRIPCION DE MERCANCIAS | PRECIOUNIT  [FACTURA I TASA [FP | IMPUESIQ

FRACCION [CANTIDAD | UNIDAD | CANT.TFAAL M T 1EN ADUANA | VING
PERMISO(S) CLAVES / NUMEROS / FIRMA DLS W VAL

PATENTE, NOMBRE, RFC Y FIRMA DEL AGENTE O APODERADO ADUANAL
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ACTIVIDAD 64

FORMULARIO MULTIPLE DE PAGO PARA COMERCIO EXTERIOR

CRH

(I

REGISTRO FEDERAL DE CONTRIBUYENTES
(U O O A

CRMTU ALY DL MOOAL T
WANCARSD

FECHA DEL PEDIMENTO
oiA MES AND
(N N N Y

¥ INFORMACION l
GENERAL
ADUANA / SECCION NO DE PATENTE DEI AGENTE ADUARAL NO, DEL PEDIMENTO
U AUTORIZAGION DEL AGENTE ADUANAL

(01 O OO0 Es O0OOOrifan

2 [ CLAVE CONCEFTO FORMA DE PAGO DESCRIPGION DEL PAGO IMPORTE

APELLIDO PATERNO, MAFERND Y NOMBRE (S) O RAZON O DENOMINACION SOCIAL

[
0
i

LoCooudocooa

UC0UO000C0000
SDDDDDDDDDDDD

TOTAL

3 I FECHA DE ELABORATGION

|
DE ESTE FORMULARIO Dia D D MES D D ARC D D
4 [ DATOS DEL REPRESENTANTE LEGAL
APELLIDO PATERNG, MATERRO ¥ NOMERE {S) (
REGISTRO FEDERAL [JE CONTRIBUYENTE

e ooooo |

FIRMA DEL CONTRIBUYENTE O REPRESENTANTE LEGAL

SE PERESENTA POR DUPLICADG
ANVERSO
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ACTIVIDAD &4

Instructive de llenado det formulario miltiple de pago para comercie exterior.

A. ESTA DECLARACION SERA LLENADA A MAQUINA O CON LETRA DE MOLDE, A TINTA NEGRA 0
AZUL, CON BOLIGRAFO Y LLAS CIFRAS NO DEBERAN INVADIR LOS LIMITES DE LOS RECUADROS.

B. EL CONTRIBUYENTE, DEBERA ANOTAR SUNOMBRE Y SU REGISTRO FEDERAL DE CONTRIBUYENTES
A DOCE 0 TRECE POSICIONES, ASI COMO, LA CIRCUSCRIPCION REGIONAL HACENDARIA (C.R.H) QUE
CORRESPONDA A LA EXTINTA OFICINA FEDERAL DE HACIENDA,

C. CERTIFICACION. ESTE ESPACIO ES EXCLUSIVO PARA LA MAQUINA REGISTRADORA DEL MODULO
BANCARIO.

FECHA DEL PEDIMENTD, ANOTARA LA FECHA DEL PEDIMENTO

1 INFORMACION GENERAL
- ADUANA /SECCION . ANOTARAR El NOMBRE DE LA ADUANA O SECCION ADUANERA

CORRESPONDIENTES EN DONDE SE EFECTUE EL PAGO.
-No. PATENTE DEL AGENTE ADUANAL O AUTGRIZACION DEL APODERADQO. EN SU CASOQ, SE
CONSIGNARA EI NUMERQO DE LA PATENTE DEL AGENTE 0 AUTORIZACION DEL APODERADO ADUANAL.,
-No. DE PEDIMENTO. EN CASO DE HABERSE UTILIZADC PEDIMENTO DE BMPORTACION 0 EXPORTACION
SE ANOTARA EL NUMERO DE DICHO DOCUMENTO.
2. CLAVE CONCEPTQ, SE ANOTARA LA CLAVE DEL CONCEPTO AFECTADO, SEGUN RELACION QUE SE
DETALLA AL FINAL DE ESTAS INSTRUCCIONES,
- FORMA DE PAGO. SE ANOTARA LA CLAVE DE FORMA DE PAGO (EFECTIVO = (0 CETES=1)
- DESCRIPCIONN DEL PAGO. SE ANOTARA EL CONCEPTQ DE LA CLAVE QUE SE ESTA AFECTANDO Y EN
SU CASO, El No. DE CREDITG FISCAL.
- IMPORTE SE ANOTARA EL, MONTO CORRESPONDIENTE Al CONCEPTO A PAGAR EN MONEDA
NACIONAL, REDONDEANDC EL MONTO PARA QUE LAS CANTIDADES DE 1 A 50 CENTAVOS SE AFUSTEN
A LA UNIDAD DE PESO INMEDIATA ANTERIOR ¥ LAS CANTIDADES DE 51 A 99 CENTAVOS SE AJUSTEN
A LA UNIDAD DEL PLSO INMEDIATA SUPERIOR.  EJEMPLO:, 150.50=1 50  '150.51=151
3. FECHA DE ELA ELABORACION. ANOTARA LA FECHA EN QUE SE ESTA ELABORANDO El
FORMULARIQ.

4. DATOS DEL REPRESENTANTE LEGAL., ANOTARA El APELLIDO PATERNO, MATERNO Y NOMBRE(S). SU
REGISTRO FEDERAL DE CONTRIBUYENTES DEL REPRESENTANTE LEGAL, ASI COMO SU FIRMA. EN El
CASQ DE SER PERSONA FISICA Y NO TENER REPRESENTACION LEGAL UNICAMENTE FIRMARLA EL

CONTRIBUYENTE.

CLAVE CONCEPTO
011 (L.V A) IMPORTACION DE BIENES TANGIBLES 041 ALMACENAJE
Q15(LE P.S ) AGUAS ENVASADAS Y REFRESCOS 043 DERECHCS DE TRAMITE ORDINARI)
016 (LE P.§ ) CERVEZA Y BEBIDAS REFRESCANTES 044 DERECHOS DE TRAMITE ADUANERQ ADICIONAL
017 (T E P.§ ) BEBIDAS ALCOHOLICAS 047 TRANSITO INTERNACIONAL DE MERCANCIAS
039 (1EP$) TABACOS LABRADO 070 IMPUESTO A LA IMPORTACION
{SECTOR PRIVADO)
021 IMPUESTOS SOBRE AUTOMOVILES 205 EXPEDICION DE COPIAS CERTIFICADAS
040 CUOTAS COMPENSATORLIAS 220 SAMIDAD FITIPOCUARIA, INSPECCION, CONTROL
208 ANALISIS DE LABORATORIO 209 POR LOS SERVICIOS PARA OBTENER PATENTE
DE AGENTE ADUANAL
226 MULTAS POR INFRACCIONES A LAS 227 RECARGO
OPERACIONES DE COMERCIO EXTERIOR 229 ACTUALIZACION DE IMPUESTOS, DERECHOS,
(OPERACIONES DE ADMINISTRACION FEDERAL) MULTAS ¥ RECARGOS

300 MULTAS POR INFRACCIONES ALALEY

REVERSC



ANEXO 2
METODOS DE VALORACION DE LAS MERCANCIAS

A fin de que el pequefic y mediano importador entregue la manifestacién por escrito que
se menciona en el presente trabajo, dentro de las obligaciones del importador. Especialmente
en cuanto a los Métedos de Valeracion que se aplican para las mercancias de importacion, se
describen en éste anexo tales métodos, los cuales estian tanto en la Ley Aduanera {Articulos
64a 67,71 a74,77 y 78 como en ¢} anexo 5 de Ia Resolucion Miscelanea.

1. Método Valoracién de Transaccién de las Mercancias.

El valor de transaccién de las mercancias importadas comprenderd, ademas del precio

pagado', el importe de los siguientes cargos:

L. Los elementos que se mencionan a continuacién, en la medida en que corran a cargo del

importador y no estén incluidos en el precio pagado por ias mercancias;

a) Las cotnisiones y los gastos de corretaje, salvo las comisiones de compra.

b) El costo de los envases o embalajes que se consideren que forman un todo con las
mercancias.

¢) Los gastos de embalaje, tanto por concepto de mano de obra como de materiales.

d) Los gastos de transporte, seguros, y gastos como manejo, carga, descarga en que se
Incurran con motivo del transporte de mercancias.

I1. El valor de los siguientes bienes, siempre que el importador, de manera directa o indirecta,

los haya suministrado a precios reducidos, para su utilizacién en la produccién y venta para

la exportacién de las mercancias importadas y en [a medida en que dicho valor no esté

incluido en el precio pagado:

! e entiende por precio pagado, e total que por las mercancias haya efectuado o vaya a efectuar el importador

de manera directa o indirecta al vendedor.
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a) Los materiales, piezas, elementos, partes y articulos similares incorporados a las
mercancias importadas.

b) Las herramientas, matrices, moldes, materiales consumidos y ¢lementos utilizados para la
produccién de tales mercancias.

¢) Los trabajos de ingenieria, creacién y perfeccionamiento, trabajos artisticos, disefio,
planos y crequis realizados fuera del territorio nacional que sean necesarios para la
produccion de las mercancias importadas.

I1I. Regalias y derechos de licencia relacionados con las mercancias objeto de valoracién que

el importador tenga que pagar directa ¢ indirectamente como condicién de venta de dichas

mercancias, en la medida en que no estén incluidas en el precio pagado.

En este método de valoracién es importante que el importador no esté vinculade con el
vendedor para que no influya en el precio de ios productos. Se entiende que existe
vinculacién entre personas, en los siguientes casos:

- Siuna de ellas ocupa cargos de direccién o responsabilidad en ambas empresas.

- Si estan kegalmente reconocidas como asociadas en negocios.

- Sitienen una relacién de patrén y trabajador.

- 8i una persona tiene directa o indirectamente la propiedad, el control o la posesién del 5
por ciento o mas de las acciones, partes sociales, aportaciones o titulos.

- 51 una de ellas controla directa o indirectamente a la otra, o ambas contrclan a una
tercera.

- Si ambas estan controladas por una tercera persona.

- Sison de la misma familia,
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Cuando el valor de las mercancias no se pueda determinar por éste método se tendran que
emplear los que se mencionan a continuacion, en orden,

2. V¥alor de Transaccidén de Mercancias Idéuticas

Se entiende por mercancias idénticas aquellas producidas en el mismo pafs que las
producidas en el mismo pais que las mercancias objeto de valoracion, que sean iguales en
todo, incluidas sus caracteristicas fisicas, calidad, marca y prestigio comercial,

Para utilizar este método se deben comparar las mercancias que pretenda importar con
otras idénticas cuando hayan sido exportadas a nuestro territorio en el momento, al mismo
nivel comercial y en cantidades semejantes a las mercancias objeto de valoracién. Si no
concurren tales elementos se tendrd que ajustar a niveles comerciales diferentes, cantidades y
momentos de importacién distintos.

St se tienen mas de un valor de transaccién de mercancias idénticas, se tomard el mas
bajo.

3. Valor de Transaccién de Mercancias Similares.

Se entiende por mercancias similares, aguella producidas en el mismo pais que las
mercancias objeto de valoracién, que aun cuando no sean iguales en todo, tengan
caracteristicas y composicidn semejantes, lo que les permite cumplir con las mismas
funciones y ser comercialmente intercambiables. Para determinar si las mercancias son
similares, habra de considerarse entre otros factores, su calidad, prestigio comercial y la
existencia de una marca comercial

Se sigue el mismo procedimiento que en el caso de mercancias idénticas.

4, Valor de precio unitario.

Se entiende por valor de precio unitario, el que se determine en los siguientes términos:
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a)

b)

Si las mercancias importadas sujetas a valoracion, se venden en territorio nacional en ¢l
mismo estado en que son importadas, el valor determinado se basard en el precio unitario
a que se venda la mayor cantidad total de mercancias importadas, o de otras mercancias
idénticas o similares en el momento de la importacidn, a personas que no estén
vinculadas con los vendedores, con las deducciones que se mencionan mas adelante.

Si no se venden en ¢l mismo estado en que son importadas, a eleccién del importador, el
valor se podrd determinar sobre la base del precio unitario a que se venda la mayor
cantidad  de mercancias, después de su transformacion y las deducciones que se
mencionan en el parrafo siguiente, siempre que tal venta se efectie antes de noventa dias
de la fecha de importacién.

Las deducciones a que se hace referencia en los incisos anteriores, son las siguientes:

Las comisiones pagadas o convenidas usualmente, o los supuestos por beneficios y gastos
generales directos o indirectos cobrados habitualmente, en relacién con las ventas en
territorio nacional, de mercancias importadas de la misma especie o clase.

Los gastos habituales de transporte, seguros y otros como manejo, carga, descarga en que
se incurra por el iransporte de las mercancias.

Las contribuciones y cuotas compensatorias pagadas en territorio nacional, por la

importacion o venta de las misias.

. Método por Valor Reconstruido.

Se entiende por valor reconstruido, el que resulte de la suma de los signientes elementos:

¥ El costo o valor de los materiales y de la fabricacion v otras operaciones efectuadas para

producir las mercancias importadas, determinade con base en la contabilidad comercial del

productor, siempre que dicha contabilidad se mantenga conforme a los principios de
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contabilidad generalmente aceptados, aplicables en el pais de produccidn. Entre estos costos
tenemos los de envases y embalajes; los materiales, piezas, elementos, y partes incorporados
a las mercancias; las herramientas, matrices, moldes u otros similares utilizados para la
produccidn, entre otros.

v Una cantidad global por concepto de beneficios y gastos generales, igual a la que se
adiciona normalmente tratdndose de ventas de las mismas mercancias, efecteadas por
productores del pais de exportacién a territorio nacional.

v Los gastos de transporte, seguros y otros como manegjo, carga, descarga en que se incurra

con motivo de transporte.
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Hoja de cilculo para la determinacién del valor en aduana de mercancia de
importacion,
1 DATOS DEL IMPORTADOR

APELLIDO PATERNO, MATERNO NOMBRE(S) DENOMINACION SOCIAL REGISTRG FEDERAL DE CONTRIBUYENTES
DOMICILIO  CALLE Mo EXTERIOR INTERIOR CODIGO POSTAL ENTIDAD O MUNICIFIO
2. DATOS DEL VENDEDOR
APELLIDC PATERNG, MATERNG NOMBRE(S) DENGMINACION SOCIAL TAX HUMBER
DOMICILIO  CALLE Ho EXTERIOR /INTERIOR CODILGO POSTAL ENTIDAD O MUNICIPIO
3 DATOS DE LA MERCANCIA |
DESCRIPCION
CLASIFICACION ARANCELARIA CANTIDAD
PATS DE PRODUCCION PATS DE PROCEDENCIA

4, DETERMINACION DEL METODO
1", ES COMPRAVENTA PARA IMPORTACION A TERRITORIQ NACIONAL SI(y NO()

2 {INICAMENTE PERSONAS VINCULADAS | LA VINCULACION AFECTA EL PRECIO?  Si() HNO{)

3 EXISTENRESTRICCIONES Sl ( ) NO{) 4 EXISTEN CONTRAPRESTACIONES 81 ( } NO ()

§ EXISTEN REGALIAS O REVERSIONES 81 ( ) NO( 1} EN CASO DE HABER CONTENTADO NEGATIVAMENTE Al SUPUESTO
NUMERG 4 O AFIRMATIVAMENTE A CUALQUIERA DE LOS DEMAS SUPUESTOS, NO PODRA UTILIZAR EL METODO DE VALOR DE
MMSACGON. UTILICE OTRO

5 PRECIO PAGADO O POR PAGAR & AJTUSTES INCREMENTABLES 7 NOINCREMENTABLES
PAGCS DIRECTOS COMISIONES GASTOS DIVERSOS QUE SE REALICEN CON
FLETES Y SEGUROS POSTERIORIDAD EN LOS SUPUESTOS A
CONTRAPRESTACIONES CARGA Y DESCARGA QUE SE REFIERE LA FRACCION | DEL ART
56 DE LA LEY ADUANERA
0 PAGOS DIRECTOS MATERIALES APORTADXS  —————— | GASTOS NORELACIONADOS
TECNOLOKGIA APORTADA FLETES Y SEGUROS
REGALIAS GASTOS DE CONSTRUCCION -
— INST ARMADO, ETC
REVERSIONES | CONTRIBUCIONES
DIVIDENDOS
Y
TOTAL TOTAL “ TOTAL %
l_R VALOR EN ADUANA CONFORME AL METODO DE YALOR DE TRANSACCION [
[[PRECIO PAGADO OPOR PAGAR {-) AJUSTES INCREMENTABLES VALOR EN ADUANA % ]
9 LA PRESENTE MANIFESTACION DE VALOR ES VALIDA PARA
PEDIMENTO NUMERG  FECHA DEL PEDIMENTO FACTURA NUMERO  FECHA DE LA FACTURA MAQUE X 51
CUENTA CON MAS
DE UN PEDIMENTO
METODOS DIFERENTES AL VALOR DE TRANSACCION
[10, VALOR EH ADTTANA DETERMINADO SEGUN OTROS METODOS %
11 NO UTILIZO EL VALOR DE TRANSACCION POR 12 METODO PARA LA DETERMINACION DE VALOR
| O SE TRATO DE UNA COMPRAVENTA (7 1 VALOR DE TRANSACCION MERCANCIAS IDENTICAS { )
2 LA COMPRAVENTA NOFUE PARA EXPORTACION 2 VALOR DE TRANSACCION MERCANCIAS SIMILARES { )
CONDESTING A TERRITORIO NACIONAL . () 3 VALOR DE PRECIO UNITARIO DE VENTA )
3 EXISTIR VINCULACION AFECTA LOS PRECIOS () 4 VALOR DE RECONSTRUCCION O
4 EXISTIR RESTRICCIONES ALA ENAJENACION O UTILIZACION () § VALOR DETERMINADO CONFORME AL ARTICULO ()
$ DISTINTOS DE LOS PERMITIDOS LEY ADUANERA
EXISTIR CONTRAPRESTACIONES ©Q REVERSIONES O

13 Ei SUSCRITO MANIFIESTA BAJO PROTESTA DE DECIR LA VERDAD QUE LO ASENTADO EN ESTA DECLARACION ES
VERIDICO

APELLIDO PATERNO, MATERNO Y NOMBRE(S) DEL REPRESNETANTE LEGAL

FECHA DE ELABORACION
FiRMA DEL [MPORTADOR O REPRESENTANTE LEGAL REGISTRO FEDERAL DE CONTRIBUYENTES
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Instructive de llenado de Iz hoja de célculo para la determinacitn del valor en aduana de
mercancias de importacién.

Instrucciones generales:

Esta forma serd lenada a méquina ¢ con letra de molde, con boiigrafo a tinta negra o azul y las cifras no
deberan invadir los [imites del recuadro.

1. Datos del importador: anotard los dates relativos a su nombre, comenzande por el apetiido paterno,
seguido del materno y nombre a nombres, en su caso denominacidn o razén social, domicilio y Registro
Federal de Contribuyentes segiin corresponda a doce o trece posiciones.

2.Datos del vendedor: anotara los datos relativos a su nombre, comenzando por el apellido paternc, seguido
del materno y nombre o nombres, en su caso denominacién o razén social, €l tax number y domicilio.

3.Datos de la mercancia: asentard la descripcion correcta de la mercancia (marca, modelo, tipo, No. de
serie), la clasificacién arancelaria que le corresponda de acuerdo a la ley del Impuesto General de
Importacién, cantidad a importar, nombre de] pais que produce dicha mercancia y el nombre del pais de
donde procede.

4. Determinacién del métodoe: contestara las preguntas numeradas de la 1 a la 3, llenando con una 'X' si es
afirmativa o negativa, en caso de haber contestado negativamente al supuesto nimero | o afirmative en
cualguiera de los demés sitpuestos, no podré utilizar ef método de valor de transaccién, por fo que tendra
que utilizar otro método.

5, Precio pagado o por pagar: anotard el importe de los pagos directos, de las contraprestaciones o pagos
indirectos y pondrd el total de dichos pagos, de conformidad con la regla 3. 1. . de ia Resolucién
Miscelanea de Comercio Exterior para 1998.

6. Ajustes incrementables: anotard la cantidad pagada por comisiones, fletes y seguros, carga y descarga,
materiales aportados, tecnologia apottada, regalias y reversiones, asentando al final el total de lo pagado
por dichos conceptos.

7. No incrementables: anotaré os gastos diversos que se reaticen con posterioridad en Jos supuestos a que
se refiere la fraccidn 1 del articulo 56 de fa Ley Aduanera, tales como gastos no relacionados, fictes y
seguras, gastos de construccidn, instalaciones, armado, contribuciones y dividendos, asi como el total.

8. Valor en aduana conforme al método de transaccién: anotard en primer lugar el precio pagado o por
pagar més los ajustes incrementables, asentando el valor en aduana total.

9. La presente determinacion de valor es vélida para:

Pedimento mitmero: anotard el nimero de pedimento.

Fecha del pedimento: anotard la fecha de presentacién del pedimento ante la aduana.
Fecha de 1a factura: anotard la fecha de expedicién de |z factura.

Si cuenta con mas de un pedimento anotard una "X'en el recuadro correspondiente.

Si el métode de valor es diferente al de transaccién deberd llenar los siguientes puntos

10.- Valor en aduana determinado segiin otros métodos: asentard en pescs, el valor en aduana determinado
segitn otros métodos.

14, No uiifizd el valor de transacci6n por: sefialard con una X' la causa o motivo por et cual no utilizd el
valor de transaccidn, siendo:

1. Porque no se tratd de una compraventa;

2, Porque la compraventa no fue para exportacién con destino a territorio nacional;
3. Porque existe vinculacion que afecta el precio;

4, Porque existe restriccion a la enajenacién o utilizacién distinta de los permitidos:
5. Porque existe contraprestacién o reversiones no cuantificables
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12.~ Método para la ¢eterminacién del valor en aduana: anotard con una ‘X' el método que utilizé para
la determinacion en valor aduana tal como:

1.Valor de transaccion de mercancias idénticas;

2. Valor de transaccién de mercancjas similares;

3. Valor de precio unitario de venta,

4, Valor reconstruido,

5. Valor determinadoe conforme al asticule 78 de la ley Aduanera

13. El suscrito manifiesta bajo protesta de decir verdad que lo asentado en esta declaracién es
veridico: el importador o su representante legat asentar2 su nombre, comenzande por el apellido
paterno, materno y nombre(s). Firmard bajo protesta el importador o representante legal. Arotard la
fecha de elaboracién del formato, empezando por el afio, seguido del mes ¥ por Wlumo el dia, Anctara
a doce o trece posiciones el registro Federal de Contribuyentes.

192



	Portada

	Índice

	Lista de Cuadros

	Capítulo I. Introducción

	Capítulo II. Metodología

	Capítulo III. Marco de Referencia

	Capítulo IV. Requirimientos para Realizar compras al Extranjero de Productos de Fundición y Manufacturas de Fundición de Hierro o Acero

	Capítulo V. Guía para Compras de Importación

	Conclusiones

	Recomendaciones

	Bibliografía Consultada

	Direcciones Electrónicas

	Glosario

	Anexos




