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PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

La crisis , ia inflacion y la poca capacidad adquisitiva obligan a
proveedores y consumidores a buscar opciones que permitan a

los primeros por un lado, aumentar sus ventas y con ello

~ resolver sus problemas de liquidez, y a los segundos; Aumentar

su capacidad de compra y por consiguiente satisfacer sus
necesidades. Esto ha originado que se recurra al crédito como
alternativa para enfrentar esta situacién con lo que las Ventas a
Plazo o en Abonos han adquirido un papel econdmico - social

muy importante.



d! ¥

OBJETIVO

Proporcionar los recursos teorico - practico que sirvan como
base para una mejor aplicacién fiscal de los ingresos por Ventas

a Plazo o en Abonos de una persona fisica con actividad

empresarial.



HIPOTESIS

Una vez de conocer las bases legales y mecanica de registro del
sistema de las Ventas a Plazo o en Abonos determinaremos
e identificaremos: sus caracteristicas, dentro del aspecto legal
las ventajas que el fisco otorga a los contribuyentes que utilizan
este sistema y desde el de punto de vista financiero las
desventajas de realizar mucho mas erogaciones que las del

tradicional sistema de ventas.
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INTRODUCCION

En la actualidad el sistema de Ventas a Crédito ha tenido un
auge cada vez mayor, pues la actual época de crisis e inflacién
trae como consecuencia la falta de poder adquisitivo en especial
del consumidor final, es por eso que las diferentes industrias y
sobre todo las grandes empresas comerciales que ofrecen
productos como la linea blanca, la electronica y en general
muebles para el hogar, que tratan con el consumidor final deben
permanecer en una constante lucha competitiva con el fin de
generar alternativas y mantenerse dentro de las posibilidades y
gustos del cliente trabajando en su mayoria con un sistema de
Ventas a Plazo o en Abonos. Por lo que podemos decir
que la actividad principal de cualquier persona de negocios o
cualquier compania es la venta de productos o0 servicios, a su vez
consideramos las ventas vy las cuentas por cobrar a clientes
como [os rubros mas importantes en los estados financieros; por
tal motivo es muy importante conocer por medio de este trabajo
algunos aspectos de la historia de las ventas en abonos, vy
sobre todo los aspectos legales que rigen este sistema de venta,

asi como la aplicacién fiscal del mismo.
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CAPITULO |

ANTECEDENTES HISTORICOS DE LAS VENTAS EN
ABONOS




ANTECEDENTES HISTORICOS

La técnica y el arte de las ventas es una actividad tan amplia que

abarca todos los campos del area comercial.

Se considera que la venta surgi® a través de la interpelacion
humana, por lo que se afirma que es tan antigua como la
civilizacién.

La venta como una actividad comercial se dio bajo la forma del
trueque, que consistia en dar el excedente de algo que se poseia
por algo que hacia falta; esto dio origen a que las comunidades
empezaran a especializarse de tal forma que algunas
comunidades se dedicaran a la caza, otras a las actividades
agricolas etc.. creando una actividad comercial hasta ese

momento sencilla.

Mas tarde surgid la necesidad de controlar mas la actividad
comercial ya que este tipo de operaciones se habian extendido
no tan solo en sus comunidades sino también fuera de ellas; con
esto se crearon extensos espacios de actividad comercial que
contribuyo a la creacién del alfabeto y con ello el uso de la
moneda de ahi surge los primeros signos crediticios. Cuidadosos
registros de crédito fueron conservados sobre tablas de barro, en
la biblica ciudad de Ugeran, ordenés de pago con ciertas

similitudes a la actual letra de cambio.
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En la cultura Griega dentro del periodo del afio 800 a 500 a.C.
aparece el primer sistema monetario y crediticio, se
institucionalizo un documento similar a la letra de cambio y otra

a la carta de transferencia.

Roma instituye las primeras normas legales que regulaban vy
controlaban el comercio, aparecen codificaciones sobre el
préstamo, la obligatoriedad sobre su restitucién y normas sobre
la cuantia y pago de intereses, se regularon los contratos de
compra y venta y se dieron los primeros pasos para

institucionalizar las asociaciones mercantiles.

Ademas de los prestamistas se generalizaron los bangueros, que
actuaban como cambistas y mercaderes de metales preciosos,
cobraban los créditos de sus clientes cuando los deudores
radicaban en el extranjero y a su vez se encargaban de
pagar las deudas de sus clientes locales a los acreedores
radicados en otros lugares, para ello se utilizo la letra de crédito;
asi cuando un mercader tenia que viajar depositaba los fondos
con el banquero de su ciudad, y este le extendia un documento

que pagaba su corresponsal en el sitio destino.

En la edad media se generalizo el sistema monetario metalico,
reservandose los monarcas el derecho de emitir la moneda,; se

extendieron diversas instituciones de crédito y préstamo con
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intereses. También aparecen nuevos elementos comerciales
como los agentes mandatarios en distintas plazas, los cambistas,

los comisionistas y asociaciones mercantiles.

En esta misma etapa se perfeccionan los sistemas para contar y

medir facilitando las transacciones comerciales.

Asi mismo debido a [as festividades religiosas donde se reunian
un gran numero de personas se dio origen a los mercados,

instituciones que han perdurado hasta nuestros dias.

Durante la edad media aparese un nuevo organismo mercantil:
los gremios, cuyo objetivo era garantizar a sus miembros las

mayores ganancias posibles o un minimo de pérdidas.

Después del descubrimiento de Cristébal Colén, el comercio del
continente americano y las islas sometidas por los espafoles
quedaron sujetas a legislaciones especiales conocidas como
Leyes de la India a través de La Casa de Contratacidn,
establecida en Sevilla en el afo de 1503, que regulaba el
comercio y transito de toda mercancia -que se enviase o
procediera de América. Los impuestos que gravaban las
mercancias que llegaban o salian constituian la principal fuente

de ingresos de la hacienda espanola.



A mediados del siglo XVIIl la revolucién industrial marca uno de
los puntos mas cruciales en la economia; se paso subitamente
del taller a {a factoria, del artesano a la industria, del buey y el
caballo a la maquina de vapor, pues se da inicio a la sustitucién

C—

del esfuerzo del hombre por la maquina.

Para esto todos los esfuerzos educativos y formativos se
enfocaron técnicamente a preparar al hombre para la
produccion y las distintas ramas de la ciencia que aporten sus
conocimientos para producir mas y mejor, con esto aparecen los
almacenistas, detallista que organizan y encausan ios productos
hacia el consumidor final. Hace su aparicion el vendedor viajero
llevando consigo una muestra de su producto con los cuales
hace sus pedidos y el mismo investiga el crédito y realiza los

cobros.

Aparece un nuevo sistema de ventas bajo el cual a un
comerciante al menudeo se le paga por sus bienes en pagos
parciales en periodos fijos, este sistema llamado “Plan de
Abonos" fue primeramente establecido en los Estados unidos en

una muebleria en Nueva York a principios del afio de 1800.

Para el afio de 1850, la compafia de maquinas de coser Singer
empezé vendiendo sus productos en pagos mensuales o

semanales. Después de esto muchos comerciantes tuvieron que




emplear el sistema de ventas en abonos para responder a la

competencia.

El credito a plazos desde 1925 ha jugado un papel importante en

el desarrollo del nivel de vida de muchos paises.

ANTECEDENTES EN MEXICO

Con la promulgacion de la constitucion de 1857 se consagro la
libertad del trabajo y de profesidon, se garantizo la propiedad
privada, quito a las corporaciones civiles y religiosas toda
capacidad de adquirir o administrar bienes, la federacion

también establecio las bases para la legislacion mercantil.

El comercio de la capital asumia dos formas: el comercio de
tiendas y pequefios establecimientos y el que realizaban los

mercados que eran celebrados en plazas y calles.

El mercado funcionaba dos o tres veces a la semana, ahi se
centraban los productores que llevaban personalmente sus
mercancias instalandolas en sus puestos - y ala vez que eran

vendedores también eran compradores.

Las tiendas tenian una organizacién mas complejo, en ellos se

vendian productos nacionales e importados, estos productos de
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importacién eran comprados a comerciantes que los vendian al

mayoreo y generalmente en abonos.

En la etapa porfirista proliferaron las tiendas de raya que eran
establecimientos de abasto basico para los trabajadores, en
donde adquirian los articulos a crédito y los pagos eran

descontados de sus salarios.

Durante esta época  aparecid un importante sistema de
comercializacién, como son las tiendas departamentales; aunque
tenian como objetive satisfacer las demandas de los grupos de
mayores ingresos, en base a productos de importacién.

"

El primer almacén de este tipo fue “ El Puerto de Liverpoo!”
establecido en 1852. Por esa misma época también alcanzaron
mucho prestigio “La Francia Maritima * y *“Las Fabricas de
Francia” y en 1891 se crea la tienda de departamentos “Ei

Palacio de Hierro”.

Durante la Revolucién se presentaron diversas dificultades como:
la desorganizacién del aparato econdmico, falta de seguridad
publica etc. factores que condicionaron el establecimiento de la

actividad mercantil.
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Una vez superado dicho periodo, la estabilidad politica y el
empuje del sector industrial fueron elementos que durante las
décadas de ajuste, proporcionaron un incremento en la magnitud
de la oferta y la demanda, asi como mayor variedad de productos

sujetos al comercio.

La década de 1940 marca un punto de partida de una verdadera
revolucion en los sistemas de comercializacion;, pues se pone de
manifiesto una creciente competencia en la que reafirman su
posicion o empiezan a iniciar sus operaciones empresas como:
las tiendas de departamentos, las tiendas de cadena vy las
tiendas de autoservicio. Estas empresas se caracterizan por sus
ventas en enormes cantidades de diversos productos, lo que las
coloca en una situacién de mayor fluidez de sus operaciones
(creditos, precios de venta, inventarios, costos, etc.} ampliando

de esta manera su mercado.

Es este tipo de negocio donde se hace presente las Ventas en
Abonos ya que su organizacion y capacidad economica les
permite absorber la carga financiera que este tipo de ventas
implica; por su parte, pequeios comerciantes ante la
competencia de estos grandes centros, también ofrecen sus
productos a plazos, sin embargo su campo de accidon es

sensiblemente, mas reducido, enfocandose a los estratos de



menores ingresos y siendo su funcionamiento mas vulnerable a

los recesos de la actividad mercantil.
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FUNDAMENTO LEGAL

CODIGO DE COMERCIO
Para el C. C. Los sujetos que realizan ventas en abonos se
consideran comerciantes, de acuerdo al Art. 3 ya que sefiala

lo siguiente:

.- Las personas que teniendo capacidad legal para ejercer el

comercio, hacen de él su ocupacion ordinaria.

Il.- Las sociedades constituidas con arreglo a las leyes
mercantiles.
lll.- Las sociedades extranjeras o las agencias y sucursales de

estas, que en territorio nacional ejerzan actos de comercio.
Art. 75 Laley sefiala como actos de comercio:

.- Todas las adquisiciones, enajenaciones y alquileres
verificados como propdsito de especulacion comercial, de
mantenimientos, articulos, muebles o mercaderias, sea en estado

natural, sea después de trabajos o labrados.

Il.- Las compras, las ventas de bienes inmuebles, cuando se

hagan con dicho propésito de especulacién comercial.



Segun lo establecido en este articulo las Ventas en Abonos son

consideradas como un acto de comercio.

ART. 371 Seran mercantiles las compraventas a las que este
cédigo les dé tal caracter, y todas las que se hagan con el objeto

directo y preferente de traficar.

Art. 376 del C.C. Sefiala que una vez perfeccionado el contrato,
el contratante que cumpliere, tendra derecho a exigir del que no
cumpliere la rescision o cumplimiento del contrato y la

indemnizacion, ademas de los danos y perjuicios

En esta parte el C.C. basicamente nos sefiala quienes son
considerados como comerciantes y que actividades son
consideradas como actos de comercio y para esto sefiala muy
especificamente que son aquellas que se hagan cen el objeto

directo y preferente de traficar.



cODIGO CIVIL

Ahora bien de acuerdo al Art. 2248 del C.C.D.F. sefiala que
habra compraventa cuando uno de los contratantes se obliga a
transferir la propiedad de una cosa o de un derecho y el otro a su

vez se obliga a pagar por ellos un cierto precio y en dinero.

Esto quiere decir, que para que una compraventa se determine
como mercantii depende de, si, se realiza para obtener una

ganancia por medio de la reventa de un bien.

Se dice que el contrato de compraventa tiene sus efectos en
virtud del simple acuerdo de las partes sobre las cosas y el

precio.

De igual forma el Art. 2255 C.C.D.F. y el Art. 380 C.C.
sefialan que el comprador debera. pagar el precio de las
mercancias que se hayan vendido en los términos vy plazos
convenidos. La demora en el pago del precio lo constituira en la
obligacién de pagar los réditos al tipo legal sobre la cantidad que

adeude
Art. 2283 El vendedor esta obligado al momento de celebrar un
contrato: entregar al comprador la cosa vendida, garantizar las

calidades de las cosas y prestar la eviccién.

20




Art. 2293 El comprador debe cumplir todo aquello a que se haya
obligado y especialmente, pagar el precio de la cosa en el tiempo,

lugar y forma convenidos.

Art. 2296 El comprador debe intereses por el tiempo que medie la
entrega de la cosa y el pago del precio, si asi se hubiere

convenido.

De acuerdo con el Art. 2300 del C.C.D.F. La falta de pago del
precio da derecho a para pedir la rescision del contrato, aun que
la venta se haya hecho a plazo, pero si la cosa ha sido enajenada
a un tercero se observara lo dispuesto en los art. 1950 y 1951 del

mismo.

Art, 1950 determina que la resolucion de! contrato fundado en
falta de pago por parte del adquirente de Ia propiedad de bienes
inmuebles u otro derecho real sobre los mismos, no surtira
efectos contra terceros de buena fe, si no se ha estipulado
expresamente y ha sido inscrito en el registro publico en la forma

prevenida por ia ley.
El Art. 1951 dispone que respecto de bienes muebles, no tendra

lugar fa rescisién, salvo lo previsto para ventas en los que se

faculte al comprador a pagar en precios en abonos
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Se puede decir que las Ventas en Abonos tienen su fundamento
legal en los términos de proteccién al vendedor dentro del Cédigo
Civil:

Art. 2312 Puede pactarse validamente que el vendedor se
reserve la propiedad de la cosa vendida hasta que el precio haya

sido pagado.

Art. 2310 La venta que se haga facultando al comprador para que

pague el precio en abonos, se sujetara a las reglas siguientes:

l.- Si la venta es de bienes inmuebles, puede pactarse que la faita
de pago de uno o varios abonos ocasionara la rescision del
contrato. La rescision producira efectos contra tercero que
hubiere adquirido los bienes de que se trata, siempre que la

clausula rescisoria se haya inscrito en el Registro Publico.

Il.- Si se trata de bienes muebles, tales como automoéviles,
motores, pianos, maquinas de coser, u otros que sean
susceptibles de identificarse de manera indubitable, podra
pactarse tambien la cldusula resolutoria de que habla la fraccion
anterior, y esa cldusula producira efectos contra tercero que
haya adquirido los bienes, si se inscribio en el Registro Publico.

Ii.- Si se trata de bienes muebles que no sean susceptibles de

identificarse de manera indubitablemente y que por lo mismo su

22



venta no pueda registrarse, los contratantes podran pactar la
rescision de la venta por falta de pago del precio, pero esa
clausula no producirad efectos contra tercero de buena fe, gue

hubiere adquirido los bienes a que esta fraccion se refiere.

Art. 2315 En la venta de que habla el art. 2312, mientras no pasa
la propiedad de la cosa vendida al comprador, si este recibe la

cosa sera considerada como arrendatario de la misma.

De los articulos citados podemos decir que;
- La venta puede hacerse con reserva de dominio, pactando tal

circunstancia en el contrato respectivo.

- Cuando pude identificarse la mercancia vy si el contrato se
inscribe en el Registro Publico, produce efectos contra terceros,
quien sera responsable si adquiere estos efectos antes de su

pago total.
- Los pagos hechos por el comprador, o parte de elios, mientras

no pase a ser de su propiedad la cosa vendida, el vendedor podra

considerarlos como renta.

Art. 2311 Si se rescinde la venta, el vendedor y el comprador

deben restituirse las prestaciones que se hubieren hecho; pero el

23



vendedor que hubiere entregado la cosa vendida puede exigir del
comprador, por el uso de ella, el pago de un alquiler o renta y
una indemnizacion que fijaran peritos, por el deterioro que haya

sufrido la cosa.

El comprador que haya pagado parte del precio, tiene derecho a

los intereses legales de la cantidad que entrego.

Aqui el C.CDF. en términos generales se refiere a las

obligaciones tanto de! vendedor como del cobrador.

24



LEY GENERAL DE OPERACIONES Y TiTULOS DE CREDITO

Segln lo sefialado en el C.CDF. y el C.C. las ventas en
abonos otorgan facultades al comprador para que pague el precio
del bien parcialmente en plazos sucesivos. Estos pagos se
formalizan mediante un pagare, que seran exigibles al

vencimiento del plazo que se haya pactado.

Art. 170 LGOTC Requisitos que debe contener el pagare:

1.- La mencién de ser pagare, insertada el texto del documento.

2.- La promesa incondicional de pagar una suma determinada

de dinero.

3.- Nombre de la persona a quien ha de hacerse el pago.
4 La época y el lugar del pago.

5.- La fecha vy el lugar en que se suscribe el documento; y

6.- La firma del suscriptor o de la persona que firme a su ruego o

en su nombre.

Un acto juridico en el que un pagare fue presentado a tiempo vy

gue el obligado dejo total o parcialmente de aceptarla o pagarla

25



es el Protesto que de acuerdo con el Art. 142 LGOTC debe ser
hecho por medio de notario o corredor publico titulado, a falta de
ellos puede levantar el protesto la primera autoridad politica del

jugar.

De acuerdo con el Art. 148 LGOTC El protesto se hace constar
en el pagare 0o en la hoja adherida a él. La autoridad que lo

practique acta del mismo y debera aparecer:

1.- La reproduccion literal del pagare con sus endosos, avales o
cuanto en ella consten.

2.- El requerimiento al obligado para aceptar o pagar la letra
haciendo constar si estuvo o no presente quien debié aceptarla o
pagarla.

3.- Los motivos de la negativa para aceptarla o pagarla.

4.- La expresion del lugar y la hora en que se practica el protesto

y la firma de quien autoriza la diligencia.

La persona que haya realizado el protesto tendra el documento
en su poder todo el dia del protesto y el siguiente, teniendo el
girado durante ese tiempo el derecho de presentarse a
satisfacer el importe del pagare mas los intereses moratorios y
los gastos de la diligencia.

Art. 109 LGOTC Hace menciéon de que mediante un aval se

garantiza en todo o en parte el pago del pagare o letra de cambio.
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Art. 111 LGOTC El aval debe constar en la letra o hoja que se
le adhiera. Se expresara con la frase por aval, u oftro equivalente

y debe llevar la firma de quien lo presta.

Art. 114 LGOTC E|l avalista queda obligado solidariamente con
aquel cuya firma a garantizado, y su obligacidn es valida, aun

cuando la ley garantizada sea nula por cualquier causa.

Art. 116 LGOTC La accion contra el avalista esta sujeta a los
mismos términos y condiciones a que esta sujeta la accidén

contra el avalado.
La L.G.OT.C. nosda las formalidades a que esta sujeto y que

debe cumplir un pagare para considerarse bien como un titulo

de credito y como surte efecto ante un protesto.
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LEY FEDERAL DE PROTECCION AL CONSUMIDOR

Art. 1 2do. parrafo El objeto de esta ley es promover y proteger
los derechos del consumidor y procurar la equidad y seguridad

juridica en las relaciones entre proveedores y consumidores.

Art. 2 Para efectos de esta ley se entiende por consumidor la
persona fisica o moral que adquiere; por proveedor la persona
fisica o moral que habitual a periédicamente ofrece, distribuye,
vende, arrienda o concede el uso a disfrute de bienes, productos

¥ Servicios.

Art. 6 Estan obligados al cumplimiento de esta ley los
proveedores vy consumidores. Las entidades de las
administraciones publicas federal, estatal y municipal, cuando -

tengan caracter de consumidores o proveedores.

Art. 7 Todo proveedor esta obligado a respetar precios,
garantias, cantidades, medidas, intereses, cargos, términos,
plazos, fechas, modalidades, reservaciones y demas condiciones
conforme a las cuales hubiere ofrecidos, obligado o convenido

con el consumidor la entrega del bien o prestacién de servicio.

Art. 12 El proveedor tiene la obligacidn de entregar al

consumidor factura recibo o comprobante en el que consten los
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datos especificos de la compraventa, servicio prestado u

operacién realizada.

Art. 14 El plazo de prescripcion de los derechos y obligaciones
establecidos sera de un ario; salvo otros términos previstos por

esta ley.

Art. 66 En toda operacion de Crédito al consumidor se debera
informar:

- Sobre el precio de contado del bien o servicio de que se trate,
el monto y detalle de cualquier pago si lo hubiera, el nimero de
pagos a realizar, su periodicidad, el derecho al que tiene al
hguidar anticipadamente, el crédito con la  consiguiente
reduccién de intereses, en cuyo caso no se le podran hacer mas
recargos gque los de renegociacion del crédito conforme a una

tasa de interés fija o variable.

Fraccidon Il En caso de existir bonificaciones o descuentos o
cualquier otro motivo por el cual sean diferentes los pagos de
crédito y de contado, dicha diferencia deberd sefialarse al
consumidor. De utilizarse una tasa fija también debera sefalarse
al consumidor, el monto de los intereses a pagar en cada periodo.
De utdlizarse una tasa variable se informara al consumidor la
regla de ajuste, la cual no podra depender de las decisiones

unilaterales del proveedor sino de las variaciones una tasa de
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interés representativa al costo del crédito al consumidor, la cual

debera ser faciimente identificable por el consumidor.

Fraccion IV Debera respetarse el precio que se haya pactado
originalmente en operaciones a plazo o con reserva de dominio,

salvo lo dispuesto en otras leyes o convenio en contrario.

Art. 67 En los contratos de compraventa a plazo o de
prestacion de  servicios con pago diferido se calcularan los
intereses sobre el precio de contado menos el enganche que se

hubiera pagado.

Art. 69 Los intereses se causaran exclusivamente sobre los
saldos insolutos del crédito concedido y su pago no podra ser

exigido por adelantado, sino Gnicamente por periodos vencidos.

Art. 70 En los casos de compraventa de bienes muebles o
inmuebles a que se refiere esta ley si se rescinde el contrato, el
vendedor y el comprador deben estituirse mutuamente las
prestaciones gue se hubieren hecho. El vendedor que hubiere
entregado la cosa tendra derecho a exigir por el uso de ella el
pago de un alquiler o renta y en su caso una compensacién por

el demerito que haya sufrido el bien.




Art. 71 En el caso en el que se haya pagado mas de la tercera
parte del precio o del nimero total de los pagos convenidos vy el
proveedor exija la rescision del contrato por mora, el consumidor
tendra derecho a optar por la rescision en los terminos del
articulo anterior o por el pago del adeudo vencido mas las
prestaciones que legalmente procedan. Los pagos que realice el
consumidor, en forma extemporanea y que sean aceptados por el
proveedor, liberan a aquel de las obligaciones inherentes a

dichos pagos.

Esta ley tiene como objetivo el proteger los derechos del
consumidor ademas de la equidad y seguridad juridica entre el
proveedor y el consumidor; por lo tanto para poder cumplir con
esto nos sefala una serie de lineamientos que ni el consumidor,

ni el proveedor deben de deiar de cumplir.
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CODIGO FISCAL DE LA FEDERACION

De aqui en adelante empezaremos a analizar el aspecto fiscal

de las ventas en abonos en las personas fisicas.

De acuerdo con el C.F.F. para que una venta se considere

Venta en Abonos debera cumplir con los siguientes requisitos:

Art. 14 ENAJENACIONES A PLAZOS. Se entiende que se

efectian enajenaciones a plazo:

1.- Con pago diferido & en parcialidades

2.- Se efectuan con clientes que sean PUBLICO EN GENERAL
3.- Se difiera mas del 35% del precio para después del sexto mes
4.-Y el plazo pactado exceda de doce meses

5.- No se con'sidera operaciones con publico en general cuando
por las mismas se expida comprobantes que cumplan con los

requisitos a que se refiere el art. 29-a de este cadigo.

Art. 26-a Responsabilidad de los contribuyentes de actividades

empresariales que se indican. Los contribuyentes obligados al
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pago del impuesto sobre la renta en los términos del titulo IV,
capitulo VI, seccion 1 de la L.I.S.R,, seran responsables por las
contribuciones que se hubieran causado en relacidon con sus
actividades empresariales hasta por un monto que no exceda del
valor de los activos afectos a dicha actividad y siempre que
cumplan con todas las obligaciones a que se refieren los
articulos 112, 112a y 112b del ordenamiento antes citado. C.F.F.
2,16 ; LIS.R 107 al 114,118 , 119,

Art. 29 Cuando las leyes fiscales establezcan la obligacion de
expedir comprobantes por las actividades que se realicen dichos

comprobantes debera reunir los requisitos que sefala el art. 29-a.

Art. 29-a |.- Contener impreso el nombre, denominacion, o razéon
social, domicilio fiscal y clave de registro federal de contribuyente
de quien los expida, tratandose de contribuyentes que tengan
mas de un local deberan sefialar en los mismos el domicilio del

local o establecimiento en el que se expidan los comprobantes.
Il.- Contener impreso el numero de folio.
HIl.- Lugar y fecha de expedicion.

IV.- Clave o registro federal de contribuyentes de la persona a

favor de quien se expida.

33




V.- Cantidad y clase de mercancias o descripcidon del servicio que

se amparen.

VI.- Valor unitario consignade en numero e importe total
consignado en numero o letra, asi como el monio de los
impuestos que en los términos de las disposiciones fiscales

deban trasladarse, en su caso.

Vil.- Numero y fecha del documento aduanero, asi como la

aduana en |la que se realizo |la importacion,



REGLAMENTO DEL CODIGO FISCAL DE LA FEDERACION

Art. 30 La contabilidad para los contribuyentes que realicen
enajenaciones a plazo. Los contribuyentes que realicen
enajenaciones a plazo con pago diferido o en parcialidades o
celebren contratos con arrendamiento financiero, cuando opten
por diferir la causacion de las contribuciones, conforme a las
disposiciones fiscales respectivas, deberan llevar en su
contabilidad registro que permitan identificar la parte
correspondiente de las operaciones en cada ejercicio fiscal,

inclusive mediante cuentas de orden.

Art. 37 Los contribuyentes que realicen enajenaciones o presten
servicios, el puablico en general y siempre que en Ia
documentacion comprobatoria no se haga la separacion expresa
entre el valor de la contra prestacion pactada y el monto del
impuesto al valor agregado que se tenga que pagar con motivo de
dicha operacion podra expedir su documentacién comprobatoria
en los términos del art. 29-a del cddigo o bien optar por hacerlo

en alguna de las formas siguientes:

l.- expedir comprobantes cuyo dunico contenido seran los
requisitos a que se refieren las fracciones |, Il, y I, del art. 29-a
del cadigo y que sefialen ademas el importe total de la operacion

consignado en numero y letra.



Il.- Expedir comprobantes consistentes en copia de |a parte de los
registros de auditoria de sus maquinas registradoras en la que
aparezca el importe de las operaciones de que se trate y siempre

que el contribuyente cumpla con lo siguiente:

a).- Los registros de auditoria de las maquinas registradoras
deberan contener el orden consecutivo de las operaciones y el
resumen total de las ventas diarias, revisado y firmado por el

auditor interno de la empresa o por el contribuyente.

b}.- Deberan formular facturas globales diarias con base en los
registros de auditoria, separado el monto del impuesto al valor
agregado a cargo del contribuyente; dichas facturas también
deberan ser firmadas por el auditor interno de la empresa o por el

contribuyente.
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LEY DEL IMPUESTO SOBRE LA RENTA

Titulo IV

De las Personas Fisicas

Capitulo VI

De los ingresos por Actividades Empresariales
Seccién |

del Régimen General a las Actividades Erhpresariales

Art. 107 Se consideran ingresos por actividades empresariales
los provenientes de la realizacién de actividades comerciaies,

industriales, agricolas, ganaderas, de pesca, o silvicolas.

Para determinar los ingresos se aplicaran las disposiciones del

capitulo |, titulo Il de esta ley.

Art. 15 Las personas morales residentes en el pais acumularan
la totalidad de los ingresos en efectivo, en bienes, en Servicios,
en creédito o de cualquier otro tipo que obtengan en el ejercicio,
inclusive los que provengan de sus establecimientos en el
extranjero, asi como los sefialados en el art. 17 frace. X! de esta
ley. La ganancia inflacionaria es el ingreso que obtienen los

contribuyentes por la disminucién real de sus deudas.
Art. 16 Fecha en que se considera que se obtienen los ingresos:
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Para los efectos del art. 15 se consideran que se obtienen los
ingresos en las fechas que se sefialan conforme a lo siguiente:

| Tratandose de enajenacion de bienes o prestacion de
servicios cuando sea de cualquiera de los siguientes supuestos:
a) Se expida comprobante que ampare el precio o la
contraprestacién pactada.

b} Se envie o entregue materialmente el bien o cuando se preste
el servicio.

c) Se cobre o sea exigible total o parcialmente el precio o la

contraprestacion pactada, aun cuando provenga de anticipos.

Opcidn en el caso de enajenaciones a plazo

En el caso de enajenaciones a plazo en los términos del CF.F,
los contribuyentes podran optar por considerar como ingreso
obtenido en el ejercicio el total del precio pactado, o bien,

solamente ia parte del precio cobrado durante ef mismo.

Art. 17 Se consideran ingresos acumulables ademas de los
sefalados, entre otros, los siguientes:

I. Los determinados inclusive presuntivamente los determinados
porla SHCP en los casos en que proceda conforme a las leyes.
V. La ganancia por enajenacion de activos, titulos, fusion,
eecisién, etc.

VI. Los pagos que se reciban por recuperacién de un crédito

deducido por incobrable.
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X. Intereses y ganancia inflacionaria en los términos del art. 7B.

Art. 7B Sefala que tanto las personas morales como las
personas fisicas que realicen actividades empresariales
determinaran para cada uno de los meses del ejercicio, los
intereses acumulables o deducibles y la ganancia o peérdida

inflacionaria.

Art. 7B fracc. IV inciso B punto cinco Sefala que para efectos
de calcular el componente inflacionario, se consideraran créditos
entre otros las cuentas y documentos por cobrar a excepcién de
las enajenaciones a plazo por las que se ejerza la opcion
prevista en el Art. 16 de esta ley, de acumular como ingreso el
cobrado en el ejercicio, a excepcion de las derivadas de los

contratos de arrendamiento financiero.

De acuerdo con el Art. 22 y Art. 108 Deducciones autorizadas.
Los contribuyentes podran efectuar las siguientes deducciones:

I.- Las deducciones que se reciban o los descuentos o

bonificaciones que se hagan, aun cuando se efectien en

ejercicios posteriores.
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.- Adquisicién de mercancias, asi como de materias primas,
productos semiterminados o terminados que utilicen para prestar
servicios, para fabricar bienes o para enajenarlos, disminuidas
con las devoluciones descuentos y bonificaciones sobre las

mismas efectuadas inclusive en ejercicios posteriores.

No seran deducibles conforme a esta fraccion los activos fijos
terrenos las acciones partes sociales, obligaciones y otros valores
mobiliarios, asi como titulos de valor que representen |Ia
propiedad de bienes, o mercancias; la moneda extranjera, asi
como las piezas de oro o plata que hubiera tenido el caracter de
moneda nacional o extranjera y las piezas denominadas onzas

troy.

ll.- Los gastos.

IV.- Las inversiones

Vi.- Creéditos incobrables y perdidas por casos fortuitos, fuerza
mayor o por enajenaciones de bienes distintos a los que se
refiere la fraccion Il de este articulo.

IX.- Los intereses y la perdida inflacionaria  determinada

conforme a lo dispuesto en el art. 7B de esta ley.
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Conforme al Art 136 Las deducciones autorizadas deberan
reunir los siguientes requisitos:

I.- Que sean estrictamente indispensable para los fines de la
actividad del contribuyente.

.- Que las deducciones de las inversiones se realicen de

acuerdo a lo que marque la ley.

.- Que se compruebe con documentacion que redna los
requisitos que senalen las disposiciones fiscales relativos a la

entidad y domicilio de quien las expida.

IV.- Que estén debidamente registradas en la contabilidad.
V.- Que el costo de adquisicion este debidamente declarado por

el contribuyente al de mercado, cuando exceda del precio no

- sera deducible el excedente.

VIl.- Tratandose de pérdidas por créditos incobrables, se
consideraran realizadas cuando se suma el plazo de prescripcion
que corresponda, o antes si fuera notoria la imposibilidad practica
det cobro. Si se llegase a recuperar total o parcialmente alguno
de estos créditos, la cantidad percibida se acumulara a los

resultados del afno de calendario en el que se reciba el pago.
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REGLAMENTO DE LA LEY DEL L.8.R.

Art. 25 Se considera que existe notoria imposibilidad practica de

cobro de cuentas incobrables, en los siguientes casos:

1.- Cuando el deudor no tenga bienes embargables.

lI- Cuando el deudor haya fallecido o desaparecido sin dejar

hienes a su nombre.

ill.- Cuando se trate de crédito cuya suerte principal al dia de su
vencimiento no exceda el equivalente a 60 veces el salario
minimo general del area geografica correspondiente al distrito
federal y no se hubiera logrado el cobro dentro de los 2 afios

siguientes a su vencimiento.

IV.- Cuando se compruebe que el vendedor ha sido declarado en
quiebra, concurso o en suspencion de pagos. En el primer
supuesto, debe existir sentencia que declare concluida la quiebra

por pago concursa o por falta de activo.

V.- En todos los casos, el saldo de cada cuenta considerada
como crédito incobrable debera quedar registrado en contabilidad
con ‘“importe de un peso” por un plazo minimo de cinco afos y

conservar la documentacion que demuestre el origen del credito.



LEY DEL IMPUESTO AL VALOR AGREGADO
Art. 1 Estan obligados al pago del impuesto al valor agregado
establecido en esta ley, las personas fisicas y las personas
morales que, en territorio nacional, realicen los actos y
actividades siguientes:
1.- Enajenen bienes
il.- Presten servicios independientes.
lll.- Otorguen el uso o goce temporal de bienes.
V.- Importen bienes o servicios.
De acuerdo al Art. 2y 2A el impuesto se calculara aplicando a
los valores que sefiala esta ley, la tasa del 15%; 10% aplicable a
los actos que se realicen en zona fronteriza y 0% aplicable a la
enajenacion de:
a) Animales y vegetales industrializados, salvo el hule.
b) Medicinas de patente y productos destinados a la alimentacién.

c) Hielo y agua no gaseosa ni compuesta.
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d) Ixtle, palma , y lechuguilla; entre otras.

Art. 7 En los casos de devolucién, descuentos o bonificaciones
de bienes enajenados, que deriven de actos gravados por esta
ley, se deducira de la siguiente o de las siguientes declaraciones
de pagos provisionales el monto de dichos conceptos 'el valor de
los actos o actividades por los que se deba pagar dicho

impuesto.

Art. 8 Para efectos de esta ley se entiende por enajenacion
ademas de lo sefalado en el art.14 del C.F.F. entre otras, a toda
transmision de propiedad, aun en la que el enajenante se reserva

el dominio del bien enajenado.

Art. 11 Se considera que se efectua la enajenacién cuando se
realice cualquiera de los siguientes supuestos:

l.- Se envie el bien adquiriente. A falta de envio, al entregarse
materialmente el bien.

Il.- Se pague total o parcialmente el precio.

ll.- Se expida el comprobante.
Art. 12 Para esta ley, las enajenaciones a plazo se consideran

como tales, cuando relnan los requisitos que sehala el Art. 14 del
C.FF.
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REGLAMENTO DE LA LEY IMPUESTO AL VALOR
AGREGADO

Art. 25 Para efectos del Art. 12 de la ley en las Enajenaciones a
Plazo en los términos del Cédigo Fiscal de la Federacion, el
impuesto correspondiente al precio pactado excluyendo intereses,
se podran diferir conforme sean efectivamente recibidos los
pagos; El impuesto que corresponda a los intereses se podra

diferir al mes en que estos sean exigibles.

Tratandose de arrendamiento financiero, se podra diferir el
impuesto que corresponda al monto de los pagos por concepto de

intereses conforme estos sean exigibles.

Lo dispuesto en este articulo sera aplicable siempre que para
efectos del Impuesto sobre la Renta el contribuyente opte por
considerar como ingreso acumulable el que efectivamente le
hubiere sido pagado conforme a lo dispuesto en el art. 16 de la
Ley del 1L.S.R.
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LEY DEL IMPUESTO AL ACTIVO

Art. 1 Las persopas Fisicas que realicen actividades
empresariales y las personas morales residentes en México
estan obligadas al pago del impuesto al activo, por el activo que

tengan cualquiera que sea su ubicacién.

Art. 2 El contribuyente determinara el impuesto por ejercicios
fiscales aplicando a! valor de su activo la tasa del 1.8%.

El valor del activo en el ejercicio se calculara sumando los
promedios de los activos previstos en este articulo, los cuales se
clasifican en:

1.- Activos financieros

2.- Activos fijos, gastos y cargos diferidos

3.- terrenos

4.- Inventarios

Art. 2 fraccidon 1 Para determinar el valor de los activos se
sumaran los promedios mensuales de los activos financieros
correspondientes a los meses del ejercicio y el resultado se

dividira entre el mismo numero de meses.
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El promedio mensual de los activos sera el que resulte de dividir
entre dos la suma del activo al inicio y al final del mes, excepto
los correspondientes a operaciones contratadas con e! sistema
financiero o con su intermediacion, el que se calculara en los
mismos términos que prevé el segundo parrafo de la fraccién 1M
del articulo 78 de la ley del 1.S.R.

Art. 4 Se considera activos financieros:

- Las inversiones en titulos de crédito, excepto -las acciones
emitidas por personas morales residentes en México. Las
acciones emitidas por sociedades de inversion de renta fija se
consideraran activos financieros.

- Las cuentas y documentos por cobrar. No se consideran
cuentas por cobrar las que sean a cargo de socios o accionistas
residentes en el extranjero, ya sean personas fisicas o personas
morales. No son cuantas por cobrar los pagos provisionales, los
saldos a favor de contribuciones, ni los estimulos fiscales por
aplicar,

- Los intereses devengados a favor no cobrados

En este caso las cuentas por cobrar originadas por Ventas en
Abonos se consideraran como activos financieros de acuerdo con
el articulo anterior y por lo tanto forma parte del activo que servira

de base para determinar el impuesto.
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REGLAMENTO DE LA LEY DEL IMPUESTO AL ACTIVO

ART. 13 Cuando las Personas Fisicas o Morales que realicen
actividades empresariales, para efectos del impuesto sobre la
renta, deduzcan en un ejercicio el importe de un crédito
incobrable, podra deducir el valor del activo del mismo ejercicio,
el valor promedio de dicho crédito incobrable. Para ello, el
contribuyente determinara el valor promedio desde el mes en que
dicho crédito fue incluido en la base del calculo del impuesto
hasta el mes inmediato anterior hasta aquel en que el mismo se

cancele por incobrable,
Como se puede observar la ley no menciona de manera

especifica el tratamiento que se debe dar a las operaciones por

Ventas en Abonos.
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CAPITULO Il

TRATAMIENTO CONTABLE Y FISCAL DE LAS
VENTAS EN ABONOS
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vy

EL CREDITO

Los constantes cambios en el sector econdomico del pals
repercuten por medio de la inflacion a la faita de liquidez en las
empresas y sobre todo en los consumidores finales. Por ello
las empresas tienen un gran interés en proporcionar a sus

clientes sistemas de crédito que se ajusten a sus necesidades.

El término crédito proviene del latin creditum  que significa
confianza, se puede definir la operacidén del crédito como “la
entrega de un valor actual, sea dinero, mercancia, o servicio,
sobre la base de confianza, a cambio de un valor equivalente
esperado en un futuro, pudiendo existir adicionalmente un interés

pactado™®.

Existe crédito siempre que exista un contrato verbal o escrito a
término, esto es, un contrato que engendre obligaciones cuya
ejecucion sea diferida en lugar de ser exigirla inmediatamente.
De esto se desprende su acepcion juridica: el crédito es una

promesa de pago que establece un vinculo juridico entre el

' VILLASENOR FUENTE, EMILIQ. ELEMENTOS DE ADMINISTRACION DE CREDITO Y
COBRANZA. 3a. ED.TRILLAS. MEXICO.- P.11.
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deudor y el acreedor; por una parte el deudor tiene fa obligacién
de pagar, y por la otra, el acreedor tiene el derecho de reclamar el

pago.

VENTAJAS DE LAS VENTAS EN ABONOS

Las ventas en abonos o a plazos presentan las siguientes

ventajas.

a) El mercado para las ventas en abonos es practicamente
ilimitado, pues bajo este sistema se pueden vender un sin fin de

productos: muebles, terrenos, casas, automoviles, etc.

b) EI comerciante aumenta el volumen de sus ventas y como
consecuencia sus utilidades, para las personas que no tienen una
situacion financiera  que les permita el contado riguroso
representa una ventaja ya que podra satisfacer sus

necesidades.

c) Las ventas a plazo son de gran importancia para el
intermediario, los vendedores fabricantes y banca, cada uno a lo
largo del canal de distribucidén y finanzas. Al extender el volumen

del crédito hacia los consumidores, el comerciante al menudeo
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extiende su propio crédito con los comerciantes al mayoreo, o
con los bancos capacitandolo para obtener mas mercancias.

d) Actualmente es muy comun pagar con chegue olvidandose de
que el cheque es un instrumento de crédito. El crédito eleva el
nivel de los negocios Yy les presta dignidad mostrandose asi

mismo el mérito de tener confianza.
DESVENTAJAS DE LAS VENTAS EN ABONOS
Las ventas en abonos también presentan algunas desventajas:

a) Las ventas en abonos se encuentran sujetas a pérdidas y
gastos mayores que las ventas regulares; ya que este sistema
P

implica costos adicionales de cobranza y contabilidad.

b) Al realizar ventas a plazos existe el peligro de que aumenten

las cuentas malas o de cobro dudoso.

c) Las rescisiones o cancelaciones de créditos representan
generaimente pérdidas para las empresas, debido a la
depreciacion de los articulos devueltos; Ya que estos han de

considerarse articulos de oferta.

Ahora bien, el monto del crédito depende en gran parte de dos

factores: La posibilidad de pago del comprador y la necesidad
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de un medio de cambio. La posibilidad de pago del comprador
depende de generalmente de {a confianza.

La necesidad del crédito como el medio del cambioc vario
generaimente con el estado del negocio, a su vez el limite del
crédito establecido dentro de la economia juega un papel

importante ya sea que los negocios prosperen ¢ guiebren.

De acuerdo a lo anteriormente analizado, se desprende que todo

sujeto de crédito debe cubrir los siguientes aspectos legales:

a) Personalidad juridica, las personas fisicas y las morales
deben cubrir los siguientes atributos: nombre o razén social,
domicilio: un lugar donde se pueda exigir el pago de sus
cbligaciones, patrimonio. bienes que garanticen el crédito,

capacidad.

b} Capacidad, implica la faculta de obligarse. Tratandose de una
persona fisica, esta debera tener el pleno dominio de sus
facuitades mentales. Si se trata de personas morales, deberan
estar constituidas conforme a derecho vy tener definidas las

facultades de sus organos de representacion.
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TRATAMIENTO CONTABLE
PROCEDIMIENTO PARA SU REGISTRO

A continuacion describiremos el procedimiento para registrar
contablemente las ventas en abonos (venta de muebles para el
hogar) que realiza como actividad una persona fisica al publico

en general.

Las ventas en abonos se realizan bajo los siguientes términos:
1) Se pacta con el cliente que pagara los bienes adquiridos
durante un espacio de tiempo largo. 2) El cliente adquiere su
producto bajo los términos de un contrato de crédito condicional
de venta en el que se estipula que la propiedad del articulo
vendido no pasara al comprador mientras no se hayan efectuado
todos los pagos y, 3) el cliente firma un pagare; Con estos
documentos el vendedor garantiza la recuperacion de  los
articulos vendidos en caso de que el comprador deje de hacer

SuUs pagos.

Como el pago del producto se extiende bajo un periodo
relativamente prolongado el riesgo de que resulten pérdidas por
cuentas incobrables es muy alto en comparacion con el de las

ventas ordinarias: Por lo tanto el vendedor se ve en la necesidad
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de recurrir a las alternativas del contrato y titulo de crédito para

protegerse.

Cuando se tiene el caso de un cliente malo de! que resulta la
recuperacion del bien, este producto se vuelve a vender como un
producto de oferta con el objeto de recuperar parte de los

abonos no cobrados y los gastos de recuperacion efectuados.

Con el manejo del sistema de ventas en abonos el problema
contable que se presenta es el reconocimiento del ingreso, esto
es, el registro de la utilidad y la recuperacion del costo; con

respecto a esto existen tres criterios:

1.- Los primeros cobros se aplican a utilidad y los tltimos a se

aplican al costo.

2.- Aplicar los primeros cobros a costo y los dltimos a utilidad .

3.- Por cada cobro se aplica el proporcional a la recuperacion del

costo y a realizacion de utilidad.

Sobre estos criterios podemos decir que:

55




a) E! primer criterio no es correcto pues las utilidades solo se
dan cuando ya se ha recuperado el costo, ademas de que los

cobros se dan en funcion del precio de venta.

b) El segundo tampoco se considera correcto porque
considerando que no puede haber utilidades sin recuperar el
costo, ya que se tiene la incertidumbre de la recuperacién total

de los abonos.

c) El tercer criterio es considerado como el mas acertado, ya que
se aplica de una manera mas equitativa y proporcional tanto al

costo como a la utilidad.

El proceso de reconocimiento del ingreso por el sistema de
ventas en abonos se basa en que el monto de los ingresos es
igual al monto del efectivo cobrado y no al valor de las ventas

pues se tiene el riesgo de no recuperarlas en su totalidad.

Con esto podemos observar que el reconocimiento del ingreso se
difiere hasta el periodo del cobro; La venta y el costo
correspondiente se difieren a los periodos futuros y por

consiguiente la utilidad también.

Por otro lado, los gastos ordinarios de operacion se cargaran a

las cuenias de gastos acostumbrado vy se cierran contra la
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cuenta de pérdidas y ganancias como en el procedimiento
contable acostumbrado. De esta forma se determina que la gran
diferencia con respecto de las ventas en abonos es sin lugar a
dudas el aplazamiento de la utilidad hasta que no se haya

obtenido mediante el cobro de las cuentas.

Ventas en abonos con garantia de documentos

Cuando se realizan ventas en abonos con garantia de
documentos se acostumbra que el comprador ademas de firmar
un contrato de credito (compraventa) con reserva de dominio,
firme un pagaré cuyo importe debe especificarse en el contrato,
como una garantia colateral para el vendedor del importe de la

operacion.

Generalmente en los pagares se cargan intereses por lo tanto
la forma de registro es diferente, ya que se manejaran en cuentas
de orden, pues el importe total de la venta se consigna como
cargo a la cuenta de clientes, por lo tanto los documentos no
pueden considerarse como activo, pues se supondria una

duplicacién.
Unc de los problemas de contabilizar fos abonos por cobrar, es la
determinacién de que parte del pago corresponde al crédito y

que proporcién a los intereses. Los registros deberian demostrar
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la reducciéon del crédito y el monto de los intereses ganados. El
monto de los intereses ganados puede calcularse de dos

maneras:

1) Como _porcentaje del saldo insoluto: que consiste en que en la
fecha de vencimiento de cada plazo, el deudor paga el interés de
un periodo sobre el saldo no pagado de la deuda. Esto es, como
el crédito disminuye en cada periodo, los pagos de los intereses

disminuyen también.

2) A traves del método global: este método calcula los intereses
como si se debiera todo el crédito durante todo el periodo de
tiempo, se aplica la tasa fija al total y se va deduciendo de igual
forma con cada pago; esto a su vez genera que al final ia tasa de
interés aplicada sea mayor que si la aplicamos solo al saldo

conforme vaya abonando.
En este casco no cobramos intereses y solicitamos como
garantia colateral un solo pagare para evitar el manejo de

numerosos documentos por cada cliente.

Como ya se menciono con anterioridad cuando se realizan

ventas en abonos es necesario utilizar cuentas de orden.
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Las cuentas de orden son aquellas que se emplean para el
registro de las operaciones que no afectan o modifican el activo,
el pasivo y el capital de la empresa, pero que a pesar de ello es
necesario registrar para consignar los derechos y obligaciones
con fines de recordatorio o bien para controlar algunos aspectos

de administracién.?

Tomando en consideracidn que las cuentas de orden se llevan
con arreglo al sistema de contabilidad, por partida doble,
invariablemente se deben establecer en grupos de dos, una
deudora vy la segunda acreedora; por lo que sus movimientos
son compensados Yy sus saldos iguates aunque de naturaleza

contraria.

Generalmente se presentan al calcé del balance general;
Indicando las de saldo deudor, no asi las de saldo acreedor;
debido a que sus movimientos son compensados y sus saldos

iguales.

CANCELACION DE CUENTAS
Con el objeto de prevenir y proteger al vendedor del riesgo de que
algunos de sus clientes, debido a sus dificultades financieras o

deshonestidad, no paguen sus deudas y que por lo tanto,

* LARA FLORES ELIAS. SEGUNDO CURSO DE CONTABILIDAD. 5a. EDICION. MEXICO.
EDITORIAL TRILLAS. 1987, P.527.
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algunas ventas resulten en cuentas incobrables, las cuales son
consideradas como riesgo para el negocio, el C.C.D.F. como se
menciona en el capitulo I Art. 2311 y Art. 55 de la L.I.S.R.
establecen una serie de disposiciones, entre las cuales se

encuentran:

1.- A falta de incumplimiento del contrato al comprador esta
obligado a devolver al vendedor el dicho bien; segun lo

estipulado en el contrato de venta.

2.- El comprador esta obligado a indemnizar al vendedor por

danos causados y deterioro del bien.

3.- Por otra parte el vendedor esta obligado a devolver al

comprador el importe de los cobros recibidos.

4.- El comprador tiene derecho a los intereses legales de la

cantidad que entrego.

Pero a pesar de las disposiciones del C.C.D.F. algunas de las
empresas en sus contratos establecen que en caso de rescision,
las cantidades cobradas quedaran como compensacion por renta
y dafios, sin hablar del dictamen pericial ni de los intereses sobre

las cantidades entregadas.
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CASO PRACTICO
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El presente CASO PRACTICO de ventas en abonos, considera
como contribuyente a una persona fisica, régimen general de ley;
y para mostrar la mecanica tanto contable como fiscal, se toma al

azar un contrato de ventas con los siguientes datos:

Para el registro contable usaremos las siguientes cuentas de

orden:

Clientes por ventas en abonos, se carga por las ventas en abonos
efectuadas y se abona por la parte de los cobros a clientes v el

saldo deudor representa el adeudo de clientes.

Ventas en abonos, se cargan por la parte de los cobros a clientes
y se abona por las ventas en abonos efectuadas, el saldo deudor

representa las ventas en abonos a clientes.

La cuenta de resultados Ingresos por cobranza se abona por el
cobro efectuado a clientes por ventas en abonos desglosado dei
IVA, se carga por los cobros su saldo representa los ingresos

por cobrados a clientes.

Costo por aplicar de ventas en abonos se carga por el costo total
del articulo en venta en abonos, se abona por la parte
correspondiente  proporcional al cobro al cliente y su saldo

representa el costo que se difiere a la aplicacion en resultados.



PRIMER CASO:

DATOS:

Fecha en que se efectua el credito:
Plazo a pagar:

importe del crédito:

IVA de la enajenacion

Total

Enganche sobre el precio de venta
Pago semanal

IVA

Total pago semanal

Datos sobre el costo del bien
Costo

IVA

Total

1449.00

02 de enero de 1997

60 semanas mas enganche
3800.00

570.00

370.00

72.20

62.29

_934

71.63

1260.00
189.00

Nota: se considera que la empresa solo realiza esta operacién en

el ejercicio y que genera:

Gastos de operacién de la empresa
IVA de los gastos de operacion
Total

400.00
60.00
460.00
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SOLUCIONES:

l. a) Considerando que el contribuyente se apega a la opcién que

otorga el Art. 16 de la L..S.R.; de considerar como ingreso

acumulable el ingreso cobrado en el

contable y fiscal son:

Determinacion del ingreso acumulable:
Importe semanal (sin IVA)
X) Numero de semanas

{
(=) Importe anual cobrado
(+) Enganche

{

=) Ingreso acumulable

Determinacién def ISR del ejercicio:
Ingreso acumulable del gjercicio

() Compras del egjercicio

(-) Gastos de operacion

(=} Resultado fiscal

(X) Tasa ISR

(=) ISR del gjercicio

el registro

62.29
51.00
3176.79
62.78
3239.57

3239.57
1260.00
—400.00
1579.57

34%

537.05

Calculo del IVA del ejercicio cuando se opta por considerar como

IVA trasladado, el IVA aplicable a la parte del precio cobrado:

64




IVA del enganche de la enajenacién
(62.78 X 15%)

IVA de los abonos semanales (9.34X51) 476.49
IVA trasladado 485.91
IVA acreditable sobre compras 189.00
IVA acreditable de gastos de operacién 60.00
IVA del gjercicio a cargo 236.91

b) Si el contribuyente factura de inmediato ta operacion y por

consiguiente no se apega a la opcion del Art. 16 y considera

como ingreso acumulable el total de la venta obtendremos lo

siguiente:

Determinacion del ISR del ejercicio:

Ingreso acumulable del ejercicio 4370.00
Compras del ejercicio 1260.00
Gastos de operacion 400.00
Resultado fiscal 2710.00
Tasa ISR 34%
ISR del gjercicio 921.40

Calculo del VA del ejercicio cuando se opta por considerar como

IVA trasladado, el IVA aplicable ai total del precio pactado:
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IVA trasiadado del importe

total de la enajenacion 570.00
(-)  IVA acreditable sobre compras 189.00
() VA acreditable 'de gastos de operacion 60.00
(=) IVA del gjercicio a cargo 321.00

Comparativo que muestra los resultados de los dos

procedimientos para el calculo del IVA:

Acumulando el Acumulando ei
importe total importe cobrado
de la operacién de la operacion
Ingreso acumulable
durante el gjercicio  4370.00 3239.40
(-} Compras 1260.00 1260.00
(-) Gastos de operacion  400.00 400.00
(=) Resultado fiscal 2710.00 15679.40
(X) Tasa ISR 34% 34%
(=) 1SR del ejercicio 921.40 536.99
Comparativo que muestra los resultados de los dos

procedimientos para el calculo del IVA:
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Acumulando el Acumulando el
importe total importe cobrado

de la operacién  de la operacion

Total de IVA trasladado 570.00 485,91

(-} VA acred. sobre compras 189.00 189.00
(-} IVA acred.de gtos. de operac. 60.00 60.00
(=} IVA del ejercicio a cargo 21.00 236.91

Después de desarrollar estos ejemplos se puede concluir que
resulta mas conveniente ejercer la opcion de considerar como
ingreso percibido en el ejercicio la parte del precio cobrado, ya
que el Impuesto sobre la Renta y el IVA que se cause en el
ejercicio sera lo efectivamente cobrado, de acuerdo con ia opcién
que ofrece el Art. 16 de la LISR, tratéandose de enajenaciones a

plazos.
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ASIENTOS DE_DIARIO:

-1-
Clientes por ventas en abonos
Ventas en abonos
Registro de venta

_2.

Bancos
Ingresos por ventas en abonos

VA por pagar

4370.00

3653.13

Por el cobro de 51 pagos de clientes ejerc. "97.

-3-
Ventas en abonos

Clientes por ventas en abonos

3653.13

Por el cobro de 51 pagos de clientes ejerc. "97.

-4 -
Bancos
Ingresos por ventas en abonos
IVA por pagar
Registro del enganche cobrado
-5-

Ventas en abonos

72.20

72.20

4370.00

3176.63
476.49

3653.13

62.78
9.42
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Clientes por ventas en abonos 72.20

Registro del enganche cobrado

-6-
Compras 1,260.00
IVA acreditable 189.00
Bancaos 1,449.00

Registro de la compra del bien que comercializamos.

-7-
Gastos de operacion 400.00

IVA acreditable 60.00

Bancos 460.00

Por el registro de gastos de operacion

-8-
Perdidas y ganancias 1260.00
Compras 1260.00

Traspaso de compras a perdidas y ganancias.

-9-
Ingresos por ventas en abonos 3239.57
Perdidas y ganancias 3239.57

Traspaso de ingresos a perdidas y ganancias
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-10 -

Perdidas y ganancias

Gastos de operacion

Clientes por ventas

en abonos
T 4370] 365313 (3
722 (5

1

4370.00

3725.33
644.67

Iva por pagar
476.49 (2
9.42 (4

485.91

tva acreditable
189
60

6)
7)

245.00

ESQUEMAS DE MAYOR

Veantas en abonos

3) 1653.13 4370 (4
5) 72.2
3725.33 4370.00
644.67
Ingresos por
Ventas en abonos
62.78 (4
3176.79 2
9) 3239.57 3239.57
Gastos de operacién
7} 400]
400.00 {1
o

2)
4)

3725.33
1816.33

6)

8}
10)

3653.13

1260

1660.00

400.00

400.00

Bancos

72.2

1443 (6

460 (7

1809.00

Compras

1260

1260 (8

Perdidas y ganancias

400

3239.57 (9

3239.57

1579.57
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CANCELACION DE CUENTAS:

Il.- Con el objeto de prevenir y proteger al vendedor del riesgo de
que algunos de sus clientes, debido a sus dificultades financieras
o deshonestidad, no paguen sus deudas y que por io tanto,
algunas ventas resulten en cuentas incobrables, las cuales son
consideradas como riesgo para el negocio, e! C.C.D.F. como se
menciona en el capitulo Il Art. 2311 y Art. 55 de la L.IS.R.
establecen una serie de disposiciones. Por lo que a continuacion

desarrollaremos un ejemplo.

Al cierre del ejercicio de 1996 (26 pagos semanales) este cliente
esta al corriente en sus pagos. Para 1997 el cliente se atrasa
en tres pagos consecutivos en el mes de abril (por lo tanto solo
hizo 13 pagos sem. de 1997), a esta fecha el cliente manifiesta
no poder pagar, por lo que se rescinde su contraio en las
siguientes condiciones (tiempo utilitario del producto por el cliente

9 meses).
1.- Se recoge el articulo y se calcula danos y deterioro del

producto por $ 1100.00.

2.- Se le devuelve al cliente $ 200.00 de sus pagos
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DATOS:

Fecha en que se efectua el crédito: 01 de julio de 1996
Plazo a pagar: 60 semanas mas enganche
Importe del crédito: 3800.00
IVA dela enajenacic:)n 570.00
Total 4370.00
Enganche sobre el precio de venta 72.20
Pago semanal 62.29
IVA _ 934
Total pago semanal 71.63

Saldo al 31 dic.96(72.2+(71.63x26=1862.38)=1934.58)

1934.58 - 4370 = 2435.42

Saldo al momento de rescision del crédito
(2435.42-(13x71.63=931.19)=1504.23

Datos sobre el costo del bien

Costo 1260.00
IVA 189.00
Total 1449.00
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Operaciones :

Calculo de la liquidacion:

Saldo de la cuenta sin incluir IVA
Ingresos no realizados

Costo de la mercancia devuelta
Demerito de la mercancia

Efectivo entregado al cliente

Perdida por rescision de contrato
Total

Confirmacion del resultado anterior:

Costo en la fecha de rescisién

Costo de la mercancia devuelta

valores en contra de la empresa

(-) Demerito de la mercancia devuelta
(-} Valores entregados

(=) Perdida por rescision de contrato

1308.03
1308.03
1260.00

1100.00

200.00
2608.03 2568.03
40.00
.2608.03 2608.03
1260.00

1100.00

200.00
40.00
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in

Ejercicio 1996.

-1-
Clientes por ventas en abonos 4,370.00
Ventas en abonos
Registro de venta
-2-
Bancos 1862.38

Ingresos por ventas en abonos
IVA por pagar

Por el cobro de 26 pagos de clientes ejerc. "96.

-3-
Ventas en abonos 1862.38
Clientes por ventas en abonos

Por el cobro de 26 pagos de clientes ejerc. "96.

-4 -
Bancos © 72.20
Ingresos por ventas en abonos
IVA por pagar

Registro del enganche cobrado

4,370.00

1619.46
242.92

1862.38

62.78

9.42
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Ventas en abonos 72.20
Clientes por ventas en abonos

Registro del enganche cobrado

Compras . 1,260.00
IVA acreditable 189.00
Bancos

Registro de la compra del bien que comercializamos.

-7 -
Gastos de operacion 400.00
IVA acreditable 60.00
Bancos

Por el registro de gastos de operacidn

-8
Perdidas y ganancias 1260.00
Compras

Traspaso de compras a perdidas y ganancias.

72.20

1,449.00

460.00

1260.00
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-9.

Ingresos por ventas en abonos

Perdidas y ganancias

Perdidas y ganancias
Gastos de operacion

Traspaso por gastos

Clientes por
Ventas en abonos
1) 4370| 1862.38 (3 3)
722(5 5

4370.00f 1934.58

2435.42
lva por pagar
24291 (2
9.42 (4
252.33 9)

1677.24

1677.24

Traspaso de ingresos a perdidas y ganancias(26 semanas)

-10 -
400.00
400.00
ESQUEMAS DE MAYOR
Ejercicio de 1996.
Ventas en abonos Bancos
1862.38 4370 (1 2) 1862.38 1449 (6
72.2 4) 72.2 460 (7
1934.58/ 4370.00 1934.58] 1909.00
2435.42 25.58
Ingresos por
Ventas en abonos Compras
1614.46 (2 6) 1260
62.78 (4
1677.24] 167724 126000 (8
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Iva acreditable (D) Gastos de operacién

Perdidas y ganancia

6 189 7) 400 8) 1260] 1677.24 (9
7 60 10) 400
245.00 400.00 (1 1660.00| 1677.24
0
17.24
Ejercicio de 1997.
-1-
Bancos 931.19
Ingresos por ventas en abonos 809.56
VA por pagar 121.45
Por el cobro de 13 pagos de clientes.
-2.
Ventas en abonos 931.19
Clientes por ventas en abonos 931.19
Por el cobro de 13 pagos de clientes.
-3-
Ventas en abonos 1504.23
Clientes por ventas en abonos 15604.23

Cancelacion de crédito.
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"

Devoluciones sfventas 400.00
Almaceén de articulos usados 860.00
Perdidas y ganancias 1260.00

Por la cancelacion de la cta. del cliente de ‘96, precio de costo
menos el demerito que sufrio la mercancia, igual al costo real de
la devolucion.

-5-
Gastos financieros 660.00
Perdidas y ganancias 660.00

Registro de la perdida por cancelacién de ventas

-6-
Gastos financieros 200.00
Bancos 200.00

Por el importe en efectivo que se devolvié al cliente

-7-
Ingresos por ventas en abonos 809.56
Perdidas y ganéncias 809.56

Traspaso de los ingresos a perdidas y ganancias.
-8-
Perdidas y ganancia 400.00

Devoluciones s/ventas 400.00
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{rs

Perdidas y ganancias

Gastos financieros

Clientes por
Ventas en abonos

3) 24354 931.19 (2
1504.23 (3
2435.42] 243542

Iva por pagar
121.45 (1

121.45

iva acreditable (D)
4) 400

400.00 (8

2)
3)

7)

6)
5)

Ejercicio

Ventas e

ESQUEMAS DE MAYOR

de 15857,

n abonos

931.1%
1504.23

243542 (5

2435.42

243542

Ingresos por
Ventas en abonos

860.00

860.00

Bancos

1} 931.19' 200 (6

931.18] 200.00
731.1%
Almacen

De art. usados

809.56 (1 4} 860
809.56 809.56
Gastos de operacién Perdidas ¥y ganancia

200 8) 809.56 (7
660 1260 (4
660 (5

860.00 860.00 (9 1260.00] 2729.56

1469.56

gSTA e
Wig DE LR

e\mcm
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(1]

TERCER CASO:

Datos:

En este ejemplo la empresa cobra intereses por la enajenacién a

plazos que realiza.

Fecha en que se efectla la venta':

Precio de venta:

IVA de la enajenacion

Enganche sobre el precio de venta

Saldo del precio de la enajenacidn a pagar
Numero de plazo a pagar (semanas)
Importe semanal (3720/60)

Numero de semanas cobradas durante 1997
Intereses de la enajenacion a la tasa del 15% anual
Importe de los intereses por cada abono(643.84/60)
Compras del ejercicio

IVA sobre compras

Gastos de operacion de la empresa

IVA de los gastos de operacién

Componente inflacionario de los créditos

02 de enero de 1997

3800.00
570.00
80.00
3720.00
60

62

51
643.84
10.73
1260.00
189.00
400.00

60.00
200.00

Nota: se considera que la empresa solo realizé esta operacion en

el ejercicio y que las compras son relativas a esta operacién,
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Se opta por considerar como ingreso en el ejercicio

importe del precio cobrado:
Determinacion del ingrese acumulable:

importe de cada pago semanal (sin IVA)
(X) Numero de semanas
(=) Importe de! pago anual
(+) Enganche
(+) Interés acumulable
(=) Ingreso acumulable en el ejercicio

Determinacién del ISR del ejercicio
Ingreso acumulable del ejercicio

(-} Compras del ejercicio

(-) Gastos de operacién

{=) Resultado fiscal

(X) Tasa ISR

(=} ISR del ejercicio

solo el

3162.00
80.00
343.23
3585.23

3585.23
1260.00
400.00
1925.23
__34%
654.58

Nota: El interés acumulable se obtiene de restar a los intereses

nominales devengados en cada uno de los meses del ejercicio el

componente inflacionario de los créditos (Art. 7B de la LISR),

10.73 X 51 =547.23 - 200 = 343.23.
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Si consideramos como ingresc acumulable el total de ia venta

obtendremos lo siguiente:

Determinacién del ISR del ejercicio:
Ingreso acumulable del ejercicio

(+) Interés acumulable

(=) Total del ingreso acumulable

) Compras del ejercicio

(-} Gastos de operacion

(=) Resultado fiscal

(X) TasalSR

(

=} ISR del gjercicio

4370.00
343.23
4713.23
1260.00
400.00
3053.00
34%
1038.09

Ahora bien, a través de este cuadro comparativo observamos que .

la mejor opcién es la primera ya que se considera ingreso

acumulable solo lo realmente cobrado.
Acumulando el
importe total

de la operacién

Ingreso acumulable

durante el ejercicio  4713.23
(- Compras 1260.00
(-) Gastos de operacion _400.00

Acumulando el
importe cobrado

de la operacién

3585.23
1260.00
-400.00
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(=} Resultado fiscal 3053.00 1925.23
(X) Tasa ISR 34% 34%
(=) ISR del ejercicio 1038.09 654,58
Calculo del IVA del ejercicio cuando se opta por considerar como

IVA trasladado, el IVA aplicable a la parte del precio cobrado:

IVA del enganche de la enajenacion

(80.00 X 15%) 12.00
(+) IVA de los intereses (10.73X51X15%) 82.08
(+) IVA de los abonos semanales (62X51X15%) 474.30
(=) IVAtrasladado 568.38
(-) IVA acreditable sobre compras 189.00
(-) IVA acreditable de gastos de operacion 60.00
(=) IVA del ejercicio a cargo 319.38

Calculo del IVA del ejercicio cuando se opta por considerar como

IVA trasladado, el IVA aplicable al total del precio pactado:

IVA trasladado del importe

total de la enajenacion 570.00
(+) IVAtrasladado por los intereses correspondientes

a las enajenaciones a plazos _B2.08
(=) Total de IVA trasladado 652.08
(-} IVA acreditable sobre compras 189.00
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(-) IVA acreditable de gastos de operacion 60.00
(=) [IVA del ejercicio a cargo . 403.08
Comparativo que muestra los resultados de los dos

procedimientos:

Acumulando el  Acumulando el
importe total importe cobrado

de la operaciébn  de la operacién

Total de IVA trasladado 652.08 568.38
() IVA acred. sobre compras 188.00 188.00
(- WA acred. de gtos. de operac.  _60.00 60.00
(=) IVA del ejercicio a cargo 403.08 319.38

Después de desarrollar estos ejemplos se puede concluir que
resulta mas conveniente ejercer la opcién de considerar como
ingreso percibido en el ejercicio la parte del precio cobrado, ya
que el Impuesto sobre la Renta y el IVA que se cause en el
ejercicio sera lo efectivamente cobrado, de acuerdo con el Art. 16

de la LISR, tratandose de enajenaciones a plazos.
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Presentacién de los estados financieros:

Los estados financieros deben cumplir con el objetivo de
informar sobre la situacidn financiera de la empresa en cierta

fecha y los resultados de sus operaciones.

Los estados financieros basicos son: El estado de posicion
financiera o balance general, los estados de resultados, de
variaciones al capital contable, de cambios en la situacion

financiera.

Para este tema solo se presentaran el balance general y el
estado de resultados para reflejar las operaciones de ventas en
abonos, ya que solo en estos estados se reflejan las cuentas

que usamos en este sistema.

El balance general muestra las deudas y obligaciones que tiene

una empresa a una fecha determinada.

El estado de resultados muestra los movimientos de ingresos,

gastos y utilidad o perdida resultante en el periodo.

El estado de variaciones al capital contable muestra los cambios

en la inversion de los propietarios durante el periodo.
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El estado de cambios en la situacion financiera indican como se

modificaron los recursos vy obligaciones de la empresa en el

periodo.

LEOBARDO LUNA MORENO
ESTADO DE RESULTADO
AL 31 GE DICIEMBRE DE 1997.

Ingresos realizados por vtas. en abonos
Costo de ventas en abonos
Utilidad bruta realizada por vtas. en abonos

Perdidas y ganancias por rescisién de contratos

Gastos de operacion
Utilidad de operacion

Otros gastos

Utilidad antes de Impuestos
ISR

Utilidad Neta

3239.57
1260.00
1979.57
0
1979.57
400.00
1579.57
— .00
1579.57
0
1679.57
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CONCLUSIONES

A través de la visién que obtenemos a lo largo de este trabajo
nos damos cuenta, que poco a poco, los comerciantes se ven
obligados a incorporarse al sistema del crédito y con ello poder
hacer frente a la crisis, la inflacibn, y la poca capacidad
adquisitiva; tanto de ellos como comerciantes, como ayuda para

poder adquirir sus productos, a los consumidores finales.

Por lo tanto podemos decir que el crédito va ganando mas

terreno en el importante sector econémico y social.

En términos generales podemos decir que una venta a plazos
esta sujeta a las siguientes condiciones: un contrato de crédito
con o sin reserva de dominio a demas de sefalar en este mismo
en que momento puede ocurrir la rescisién del contrato, en
algunas ocasiones un documento como es el pagaré, se paga a
plazos convenidos que van a mas de un afio, la venta debe

constar de un enganche ¢ pago inicial,

Financieramente, el llevar un sistema de ventas en abonos
involucra a una empresa realiza mas erogaciones que en las
ventas regulares. Costos adicionales por entrevistas

investigaciones, cobranza, perdidas por cuentas incobrables,
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contabilidad etc.. A demas la movilizacion de los clientes por

cobrar durante un tiempo prolongado.

En el aspecto legal el sistema otorga ventajas fiscales a los
contribuyentes, ya que les permite diferir el pago del impuesto
tanto dle | ISR como del IVA, hasta en el momento en que se
lleven a cabo los cobros. A demas de los documentos legales

como el contrato de crédito, el titulo de crédito, etc.

Dentro de lo contable encontramos que las ventas a plazos
reciben un tratamiento diferente, ya que por el diferimiento al
reconocer su ingreso, su identificacién con los gastos y el
considerar las utilidades realizadas, existen diversos criterios para
su registro. Con todo y estos problemas consideramos que los
procedimientos descritos en este trabajo cumplen con las

disposiciones contables y fiscales.

89



K “h 2 “‘).

BIBLIOGRAFIA

Anzures, Maximo. Contabilidad General. 2a. Edicién. México.
Editorial Porrua. 1983.

Prieto, Alejandro. Contabilidad superior. 11a. Edicién. México.

Editorital Banca y Comercio. 1986.

Nific Alvarez, Rall. Contabilidad Intermedia. 6a. Edicion.
México. Editorial Trillas. 1990.

Lara Flores, Elias, Segundo Curso de contabilidad. 5a. Edicion.
Mexico. Editorial Trillas. 1987.

Sastrias F, Marco. Contabilidad Tercer Curso. Contabilidad

Intermedia. 10a. Edicién. México. Editorial Esfinge. 1987.

Villasefior Fuente, Emilio. Elementos de Administracion de

credito y cobranza. 3a. Edicion. México. Editorial Trillas. 1993.

Hayes, Stephan. Crédito y Cobranzas. 14a. Edicién. México.
Editorial Ecasa. 1993.

Ettinger, Richard P. y Golieb, David E. Crédito y Cobranzas.
14a. £dicidon. México. Editorial Cecsa. 1986.

90



s YJ‘ IS

Cédigo Civil. 66a. Edicion. México. Editorial Porrua. 1997.

Cédigo de Comercio y Leyes Complementarias. 62a. Edicion.
México. Editorial Porrua. 1995

Ley General de Titulos y Operaciones de Crédito. 44a. Edicion.
México. Editorial Porrua. 1996.

Ley Federal de Proteccién al Consumidor. 23a. Edicion. México.
Editorial Porrua. 1997.

C.P. Lechuiga Santillan, Efrain. Fisco Agenda 98. Décima

Primera Ediciéon. México. Editorial Isef, 1998.

91



