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INTRODUCCION

Durante la ultima deécada, la dinamica comercial a nivel
mundial se ha visto fuertemente infiluenctada por los procesos de
apertura comercial y la globalhizacidn economica Evidentemente,
México no ha quedado al margen de dichcs procesos y en afnos

recientes, después de
los resultados de la integracion

diversas negociaciones cormienza a
experimentar y el intercambpio
comercial internacional

Marcado por wuna economia gqgue siguto €l modelo de
sustitucion de 1mportaciones durante tres decadas. anos 5C0's a 80's
cuya finalidad era la generacion de
el estatlecimiento de eclevados

empteos suficientes y un

desarrolio estable mediante

arancelies. cuotas reduciaas o tnciuso la prohtbhicion a las

importaciones con el objete Qe propiciar la proguccidén  nterna.

acompanado por una tendencta antiexportacora y proteccion:ista. pero

que con el pasar del tiempo y ante ia evciucion comercial mundial

dio por resultado un consecuente agotamientoc y obsolescencia de

dicho modeio debido a la necesigad e enfrentar compromiscs

de recuperar el crecimientoc econNnoemiIco y

financieros internacionales,

de generar mas empieos

Es asi que México tuvo que reaccionar ante la panoramica

positiva que representaron las primeras acciones de apertura

comercial, alrededor de 1883 con la
de ese momento el comienzo para establecer las bases para entrar de
comercio (nternacional a traves de la

mndustria maquiladora y a partir

lleno al contexto mundial dei
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firma de diversos tratados y acuerdos internacionales Comenzando
por su ingreso al GATT en 1986 continua en orden de importancia
con la suscripciéon de un TLC con Estados Unidos y Canada en 1992
pasando por acuerdos con paises como Chile. Colombia Venezuela y
los de la region de la cuenca del Pacifico. por citar sdélo aligunos asi
como un acuerdo de cgooperacion c¢con la comunidad Europea y dcel

Pacifico Asiatico, etc

Todo ello marca una pauta respecto al! rumbo Que podria
seguir ta economia a nivel nacional y la oportunidad que representa
para la iniciativa privada de Meéxico el aprovechamiento de togdo este

contexto comercial

Por etllo. ante la falta de una verdadera cultura a nivel de
comercio iNnternacional. de una gran parte de los sectores
posibifitados para ejercerio. en esta investigacion se intenta recopilar
los datos relevantes que consideramos indispensabies para el

ejercicio del comercio internacional en nuestro pais
La investigacion se dividird en tres partes fundamentales

1.- Fundamentos juridicos 1 fiscales del comercio
internacional, en donde se puntualizan las normas que rigen esta
actividad, la competencia del ejecutivo y las obligaciones y derechos
de importadores y exportadores a través de !las leyes en vigor y sus
bases

2.- México y su entorno comercial. aqui detallamos la
situacidén de México respecto al mundo, a travées de su balanza
comaearcial, por medio del andlisis de bienes de ymportacién y



exportaciébn y los principales paises con (0s que tiene relaciones

comerciales

Asimismo. se brindan !0os aspectos mas mportantes de cada
uno de los acuerdos comerciaies qQue existen en ia actuaticdad
firmados por Meéxico con diversas naciones con objeto de
proporcionar una idea al lector de las posibihidades de cada uno de
estos tratados

3.- Por dltimo, en la tercera parte, tratamos los aspectos
contables a tomar en cuenta para un correcto control financiero y
administrativo de las operaciones en moneda extranjera que
conllevarda a una acertada toma de decisiones de seguirse un

esquema sano y conveniente para la empresa

Adicionalmente se anexan algunas conclusiones y
recomendaciones en donde intentaremos ubicar toda esta gama de
normativas y opciones comercialies de una manera mas cercana a la
realidad a nivel administrativo y burocratico con las autoridades
gubernamentales y que. sin duda. es un punto s/mportantisimo a tomar
en cuenta para todo aquel que tenga contempiado entrar en el

fascinante mundo detl comercio internacional .

Con esta investigacion esperamos contribuir, aun en una
minima parte a despertar la nquietud de gente emprendedora. que
puede encontrar en el comercie internacional la opcidn que esta
buscando.



CAPITULO |

FUNDAMENTOS JURIDICOS Y FISCALES DEL COMERCIO
EXTERIOR EN MEXICO

Alrededor de una importacidén o una exportacion existen un

sin numero de disposiciones legales, fiscales y técnicas

Desde luego. todas
Comercio Exterior existen,

las disposiciones que en la materia de
deben tener una base constituctonal por
to que., en primer lugar. se detallaran los apartados referidos en |a
Constitucion Politica de los Estados Unidos Mexicanos. considerados

como la base juridica fundamental en materia de Comercio Exterior

en Nuestro pais y punto de partidca para las demas leyes creadas en
este ambito

Por o anterior, el fundamento constitucional de todas las
Leyes y Decretos que en materia de Comercio Extarior se expidan. io

encontramos en 10s sigutentes articulos de ta Constitucion:

El articulo 73 Fraccion XXiX-A, inciso 1°,
Congreso tiene facuitad para establecer
Comercio Exterior.

establece que el
contribuciones sobre el

Por su parte, el articulo 89 en sus fracciones X y Xiil a l1a
fetra estabtece

“Articulo 89. Las facultades y obligaciones
det Presidente son las siguientes:



x.- Dirigir la Politica exterior y cefebrar

tratados internacionalas, sometiéndolos a
la aprobacién del Senado. En la
conduccidon de tal politica, el titular
del Poder Ejecutivo observara los
siguientes principios normativos: la
solucidén pacifica de controversias, la
proscripcidon de ta amenaza o el

uso
de la fuerza en las relaciones
internacionales, 1a i1gualdad juridica
de los Estados. ta cooperacion

internacional par el desarrollo y la

lucha por ia paz vy la segundad
internacionales

xim- Habilitar toda clase de puertos,
establecer aduanas maritimas Y
fronterizas y designar su ubicaciéon.”

El articuio 117, estipula que los Estados no pu
los siguientes actos-

“1.- Celebrar alianza, tratado, o coalicidon
con otro Estado ni con las potencias
extranjeras,

.- Gravar el transitlo de personas o
cosas que atraviesaen su terfitorio;

v.- Prohibir ni gravar, directa ni
indirectamente, la entrada a su
territorio, ni la salida de él, a ninguna
mercancia nacional o extranjera;

vi.- Gravar la circulaciéon, nt el consumo
de efectos nacionales o extranjeros,

con impuestos o derechos cuya
exaccidtn se efectiue por aduanas
locales, requiera inspeccion o registro
de bultos o exija documentacion que
acompafe la mercancia.

Expedir my mantener en vigor teyes o

disposiciones fiscales que importen

diferencias o requisitos por razén de

Vi~

eden reahizar




Asimismo. el articulo 118 establece que los Estados tampoco

pueden. sin consentimiento del Congreso de la Unidn llevar a cabo o

siguiente:

Finalmente, encontramos ei articulo 131, considerandoc ei

las procedencia de mercancia
nacionales o extranjeras. ya sea gque
estas diferencias se establezcan
respecto de la produccion similar de
la focalidad. o ya entre produccitones
semejantes de distinta procedencia ~

Establecer derechos de toneiaje ™
otro alguno de puertos ni imponer
contribuciones [} derecnos sobre
importaciones o exportaciones =

mas relevante, y que a la letra estabiece

“Es facultad privativa de la Federacién
gravar las mercancias que se importen o
exporte. o Qque pasen de trans:ito por el
territorio nacional, asi como reglamentar
en todo tiempo y aun prohibir. por motivo s
de seguridad o de policia. la circulacion en
el interior de |la Republica de toda clase de
efectos, cualquiera que sea su
procedencia, pero sint que tfa misma
faederacion pueda establecer. ni dictar en

Distrito Federal., los impuestos y leyes

qQue expresan las fracciones V! y Vil ael
articulo 117

El

ejecutivo podra ser facultado por el

Congreso de Jla Unidn para aumentar
disminuir o suprimir las cuotas de las
tarfas de suprimir las cuotas de las tarifas
de exportacién e importacion expedidas
por el propio Congresc, y para crear otras,
asi como para restringir y para prohibir las
importaciones, las exportaciones y el
transito de productos. articulos y efectos,




cuando o estime urgente a fin de regular
el Comercio Exterior, |la economia del pais.
la estabilidad de la producciédn nacional o
de realizar cualquter otro propdsito en
beneficio del pais El propio ejecutivo. al
- enviar al congreso el presupuesto fiscal de
cada afio. sometera a su aprobacidn del
uso que hublese hecho ia facuitad
concedida -
Sin embargo con el objeto de hacer mas explicito ei articulo
131 Constitucional y para estabiecer con toda claridad las facultades
que e! Congreso concede ai Ejecuttvo Federal en materia de
Comercio Exterior en et Diario Oficiai de la Federacion de! 13 de
enero de 1986, se publico la Ley Reglamentaria del Articulo 131 de la
Constitucion Politica de los Estados Unidos Mexicanos en materia de

Comercio Exterior cuyos objetivos fundamentales eran
A) Regular y promover el Comercio Exterior
B8) Regular y Promover la Economia del pais

C) Regutar y promover Ia estabilidad de la Produccién

Nacionai
D) Regular y promover el Comercio Exteritor en beneficio del
pais.

Sin embargo. para junio de 1993 fue abrogada esta ley,
entrando en su lugar la Ley de Comercio Exterior que veremos mas

adeiante. -

Por lo tanto, la base juridica constitucional de nuestro

Comercio Exterior es el articulo 131 de nuestra Carta Magna
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Adicionalmente existen leyes y ordenamientos en materia de
Comercio Exterior en nuestro pais, las cuales enunciaremos a
continuacién y en el caso de las mas relevantes haremos una breve
resefha de su contenido

1 - La Ley Aduanera, publicada en el Drario Oficial de! 30 de
diciembre de 1981, entré en vigor a partir del 1* de julic de 1982,
desde entonces ha sido reformada varias veces, la mas reciente
publicada en e! Diario Oficial del 15 de diciembre de 1995 para
entrar en vigor el 1° de abril de 1996

Su estructura consta de nueve titulos y un total de 203
articulos, presentados de |la siguiente manera y cuyo objetivo

fundamental lo encontramos en el articulo primero

“Regular Ila entrada al territorio nacionatl y
ta salida del mismo de mercancias y de los
medios en que se transportan o conducen,
el despacho aduanero y los heches o actos
que deriven de éste o de dicha entrada o
salida de mercancias ~

e TITULO I. Disposiciones generales. Articulo 1° a 9° de
fa presante ley Contempla los diferentes termnos que
presenta la nueva ley. la definicion en detalle de las
facultades de ias autoridades administrativas. que
debemos entender por instalaciones de particulares. io
referente a la actualhizacién de multas y cantidades que
determine ja ley y e! precepto que establece que las
copias o reproducciones de documentos que deriven de

microfilimes, discos opticos o cualgquier otro medio que



autorice ia Secretaria de Hacienda, tendran el mismo
valor probatorio que los originales

Otro precepto a cuidar es que toda persona que al entrar
al pais lleve consigo una cantidad supernior a 10 mil
ddlares en efectivo. cheques o ambas, deberan
declarario a las autor:dades aduaneras, para evitar ser
consignado por el posible delito de contrabando y ver si
es mercancia liberatoria confiscada como instrumento de
un delito

TITULO Il. Control de aduana en el despacho. Articulos
10 a 50 de 1a nueva Ley El control de las aduanas en
despacho aduanero @s ia introduccidn o salida de las
mercancias del territorio nacional. ultimo iugar en donde
reina la soberania de una nacidn. de ahi la mportancia
de las aduanas, existe un tratamiento Que autoriza a
determinados particulares a prestar algunos servicios de
aduana como almacenamiento. mane o y custodia, carga.
descarga de mercancias de comercio exterior,
fiscalizaciéon, asi como el despacho aduanero de las
mismas

TITULO 1It. Contribuciones, cuotas compensatorias y
demas regulaciones y restricciones no arancelarias al
comercio exterior. Articulios 51 al 89 de la nueva
tegistacién. Definen los impuestos al comercio exterior y
son el general de :importacién y el general de exportacion

de tarifas variables, se establece que quienes son los



responsables solidarios del pago de contribuciones de
comercio exteriof y de cuotas compensatorias.

TITULO 1IV. Regimenes aduaneros. Articuios 90 al 135
de la Ley Aduanera Desaparecen !os regimenes de
marinas turisticas y campamentos de casas rodantes.
para quedar los siguientes definitivos. temporales.
deposito fiscal, transito de mercancias y de elaboracion,

transformacién o reparacion en recinto fiscalhizado

LoS regimenes definitivos son de mportacionr y
exportacion

TITULO V. Franja y region fronteriza. Articulos 136 al
142 de la legtslacién aduanera Cabe mencionar gque el
concepto de franja fronteriza se mantiene en la Ley
Aduanera y comprende el territorio entre la tinea
divisoria snternacional y ta linea paralela ubicada a una
distancia de 20 kildmetros hacia el interior de! pais. y
por region fronteriza se entiende como el territorio gque
determine el Ejecutivo Federal, prerrogativa

importantisima en mater:a de comercio exterior

TITULO VI. Atribuciones del Pédar Ejecutivo Federal
y de las autoridades fiscales. Articulos 143 al 158 de
ta Ley En este apartado estan contempladas tas
facultades del Poder Ejecutivo Federal, pero no ias que
derivan de! articulo 133 de ila Carta Magna. sino que son
las siguientes establecer o suprimir aduanas fronterizas,
interiores y de trafico aéreo o maritimo, asi como

designar su ubicacion y funciones; suspender servicios




de aduanas. autorizar que el despacho de mercancias
pueda hacerse en forma conjunta con aduanas de paises
fronterizos. etcétera

ia Secretaria de Hacienda y Creéedito
otorga et

Las funciones de
Puabtico (SHCP) devienen de las que le

Reglamento Interior de ia propia secretaria que
podemos decir. es l|la competencia o la funcion de
fegairdad a que obliga el articulo 16 de la Constitucion

TITULO Vit Agentes aduanales, apoderados

aduanales y dictaminadores aduaneros. Articulos 159

al 175 de la nueva liegisltacién En lo referente a ios

agentes aduanales, requisitos para obtener la patente de

agente aduanal. sus obligaciones. sus derechos y las

causales de suspensidon y de cancelacion de los

mencionados agentes

TITULO Vill. Infracciones y sanciones. Articuios 176 al

202 de la ley Las causales contempladas en las

infracciones son iguales a las previstas en los delitos de

contrabando, sélo Que en este caso. la sancidon son

multas administrativas

TITULO IX. Recursos administrativos. Articulo 203

Remite para su estudio al capitulo respectivo del CFF

con la siguiente salvedad

“La interposicion del recurso de revocacion sera optativa

para el interesado antes de interponer juicio ante el

Tribunal Fiscal de la Federacidn.



2.- El reglamento de la Ley Aduanera entré en vigor junto
con ia Ley el 1* de julio de 1982

Después de estar practicamente obsoleto en e! Diario
Oficial del 6 de junio de 1996, fue publicado e! nuevo reglamento de
la Ley Aduanera con vigencia a partir de! 14 de jurnio de 1986,
constando de 198 articulos que Indican en forma adjetiva la forma de

cumplir con los ineamientos de la propia Ley Aduanera

3 - Las reglas generales y otras disposiciones de caracter
fiscal en materia de Comercio Exterior Estas reglas t‘tenen su
publicacion base en el Diario Oficital de ta Federacion y son de
aplicacion anual, sin embargo, constantemente se estan publicando

resoluciones Que establecen o reforman disposiciones de ley

4 - Suplietornamente a la Ley Aduanera su Reglamento y
Reglas, se aplica el Codigo Fiscai de la Federacion (en vigor a partr
del 1* de diciembre de 1982, reformado cada affo y su Reglamento).

Los articulos mas relevantes en materia de Comercio

Exterior son

e Articulo 1°, pasrrafo 3 Exenciones en caso de
reciprocidad con Estados Extranjeros.

& Articulo 20, parrafos 3 y 5. Determinacion de tipos de
cambio aplicables

& Articuio 29-8, parrafo 1. Obligacion de portar pedimento
aduanal de importacion en el transporte de mercancias.

& Articulo 103. Presuncién de contrabando.




10

. Articulo 105 Sanciones por mncurrir en faltas

faisificaciones
Articulo 106 Defrniciones aplicables a los actos que se
asimilan al contrabando

® Articulo 107 Delito de contrabando calificado

. Articulo 152 parrafo 3. Aseguramiento de bienes de

importacion

Estos primeros cinco ordenamientos farman un bloque que
establece nuestro derecho aduanero

Las siguientes leyes forman un bloque de derecho fiscal en

materia de Comercio Externor

A) Ley de Comercio Exterior fue publicada en el Diario

Oficial de la Federacién el 27 de junio de 1993 para entrar en vigor

al dia siguiente de su publicacion, abrogando la iey reglamentaria gel
los Estados Unidos

y Que habia sido
13 de enero de

articulo 131 de la Constitucion Politica de

Mexicanos en materna
Diarnio Oficial de

de comercio exterior

publicada en el la Federacion ei

1986
La Ley de Comercio exterior fue reformada de acuerdo a la

publicacidon hecha en el Diario Oficial del 22 de diciembre de 1993,
entrando esta reforma en vigor el 1* de enero de 1994. constando de

9 titulos con 98 articulos
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B8) Reglamento de la Ley de Comercio Exterior, publicado en
el Diario Oficial det 30 de diciembre de 1993 para entrar en vigor el
1° de enero de 1994 abrogando

a)E| decreto que establece la organizaciéon y funciones de la

Comision de Aranceles y controles de comercio exterior

b)El decreto que crea la comision mixta para la promocien
de las exportaciones que establece su organizacion y

funciones

c) El decreto por el Que se establece ei premio nacional de

exportacion

d)EI reglamento sobre permisos de importacion =]

exportacion de mercancias sujetas a restricciones
Actualmente se estructura por 11 titulos con 215 articulos

C)La Ley (tanifa) del! Impuesto General de !mportacion
publicada en e! Diario Oficial de |la Federacién del 12 de febrero de

1988 y que entraron en vigor el 1° de ;ulio de! mismo afo.

D) La Ley (tarifa) del! Impuesto General de Exportacion,
publicadas en e! Diario Oficial de la Federaciton del 12 de febrero de
1988 y que entraron en vigor el 1 de julio del mismo afo,

La aplicacién de los ordenamientos mencionados en los
incisos C) y D) anteriores. consisten en Que para poder importar o
exportar un producto correctamente, lo primero gque se debe hacer es
obtener su clasificacién arancelaria, ya qQue alrededor de esto se

T B bl SR e S G T et s ke s o
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establecen l0s Impuestos, restricciones y requisitos especiales a que

estara sujeto e! producto.

El sistema actual para clasificar un producto desde el punto
de vista arancelario es el SISTEMA ARMONIZADO DE DESIGNACION
Y CODIFICACION DE LAS MERCANCIAS. el cual se forma por:

21 Secciones

97 Capitulos
1247 Partidas
5119 Subpartidas
11313 Fracciones

Y parte de lo general hasta ios aspectos mas especificos de

una mercancia.



CUADRO 1

ESTRUCTURA DEL SISTEMA ARMONIZADO
DE DESIGNACION Y CODIFICACION
DE LAS MERCANCIAS

Regtan Regies Genaralas
samplamentarias 8
Mizies

I

Purtidaw Notas
1247 Explicativas

Sub-Partidss Metas
s1te

I

Fraszionas
Mézico
11313




E) Por su parte, 1a Ley dei impuesto al Valor Agregado.
pubilicada en el Diario Oficial del 30 de diciembre de 1980. entra en
vigor et 1° de enero de 1981 y ha sido reformada en mulluples
ocasiones

Los puntos referentes al Comercio Exterior. tratados en esta
Ley son los siguientes:

e Articulo 2° Fraccion Iv Aplicacion de tasa 0% a
exportaciones

. Capitulo V Importacidon de btenes y servicios (Articulos
24 a 28).

e Capituio VI. Exportaciéon de bienes y servicios (articulos
29 a 31)

Asimismo, del Reglamento de la Ley del Impuesto al Valor
Agregado, encontramos:

- Capitulo V Importaciéon de bienes y Servicios (articulos
35 a 43).

e Capitulo VI. Exportacidon de bisnes y servicios (articuios
44 y 45).

F) La ley Federal de Derechos.

Hasta aqui hemos visto las bases fiscales y legales mas
importantes, sin embargo, en base a la Ley Regiamentaria del
articulo 131, existen otras muy importantes como las siguientes:

¢ Reglamento sobre permisos de importacién y exportacion
de mercancias sujetas a restricciones.



desleales de Comercio

¢+ Reglamento contra practicas

internacional

. Ley sobre celebracion de tratados internacionales
leyes o decretos mas, que

existen varias
afectan la

Por otra parte,
en algun capitulo,

aunque sea en pegquena medida
importacion o exportacion. tal es el caso de

e Ley de Vias Generales de Comunicacion

Ley de Navegacion y Comercic Maritimos

Ley de Ingresos de la Federacién (anual).

.
- Ley del impuesto sobre Automoviles Nuevos.

e Ley del Impuesto sobre Tenencia o uso de Vehiculos

- Ley del Impuesto Especial sobre Produccidn y Servicios
e Ley que establece el Regimen de Exportacidon del Oro

Aunque existen otras leyes y reglamentos que en aiguna
y exportaciones,

tocar el tema de importaciones

forma pueden
consideramos las anteriores las mas importantes.
las disposiciones de tipo

io forman
razones sanitarias,

El siguiente grupo

aquelias que se deben cumplir por

técnico,
ecoldgicas, fitopecuarias, etc.:

. Ley de Fomento Agropecuario.

L] Ley Forestal.



16

LLey de Sanidad Fitopecuaria de los Estados Unidos
Mexicanos

Reglamento de !a Ley de Fomento Agropecuaria

Reglamento de 1a Ley de Sanidad Fitopecuaria de los
Estados Unidos Mexicanos. en materia de movilizacién
de amnimales y productos

Manual de procedimientos administrativos para Jla
importacién y exportacion de productos agropecuarios
forestales y agroquimicos

Ley Federal de Armas de Fuego y Explosivas.

Reglamento de la Ley Federal de Armas de Fuego y
Expiosivos.

Ley General de! Equilibrio Ecoldgico y la Proteccidn del
Ambiente.

Reglamento de la Ley General de EqQuilibrio Ecoldgico y

la Protecciébn al Ambiente en Materia de Residuos
Peligrosos,

Ley Federal sobre Monumentos y Zonas Arqueoldgicas
Artisticas e Historicas

Reglamento de la Ley Federal sobre Monumentos y
Zonas Arqueolégicas, Artisticas e Histéricas.

Ley Federal del Mar.
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Ley Federa!l de Pesca.
Ley General de Salud.

Manual de Servicios al Publico para la importacién y

Exportacion de Mercancias sujetas al control Sanitario.

Por ulimo, después de haber sido importada una mercancia,

debe, para su comercializacién, cubrir una serie de requisitos, siendo
alguno de 1os mas importantes’

>

Normas Oficiales Mexicanas (NOM)

Acuerdo sobre Informacidn, Instructivo y Condiciones

que Deben Cumplir Productos Eléctricos. Textiles y Otros
para su Comercializacién

Sin que sean todas, por el extenso campo Que ocupan, con

@sto cubrimos en gran parte las Leyes, Reglamentos y Disposiciones
conexas Que afectan a nuestro Comercio Exterior
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CAPITULO 1}
EL ENTORNO COMERCIAL DE MEXICO

Una vez tomado en cuenta el contexto legal que rodea a las

importaciones y exportaciones en nuestro pais. es 1mportante conocer
y entender los aspectos de indole econdmico-politico relativos al
campo del Comercio Exterior en México y su dinamica para asi poder
aprovechario al maximo como verdaderos instrumentos para la
correcta toma de decisiones y con ello ayudar

al desarrollo y
crecimiento de las empresas dedicadas al comercio internacsonal

€' primer punto importante a estudiar es saber qQque
productos son susceptibles de venderse al exterior con exito. cuales

1MPOrtar siIN QUe suU Precio Sea tan excesivo que salga del mercado, ©

quienes son nuestros principales socios comerciales, es decir a quien
vender y a quien comprar.

Todo ello en primera

instancia
medioc de

1o podremos conocer
la Balanza Comercial,

y qQue en el
analizaremos en cuanto a su comportamiento en

por
presente capitulo

los ultimos afos,
proporcionando, as{ un panorama general de

la situacién comercial
de México con el mundo, para proceder en la segunda parte de este
capitulio, al estudic de los diversos tratados comerciales firmados por

nuestro pais con diversas naciones como parte del proceso de
apertura comercial.

€s asi que iniciaremos aplicando de manera genérica el
concepto de lo que es la balanza de pagos. pues sera punto de
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partida para comprender mejor el papel de |la balanza comercial en la
Economia Nacional para después adentrarnos de {leno con alla,

como uno de los rubros mas importantes de |la balanza de pagos

Balanza de pagos.

La baianza de pagos s el documento contabie en el cual se
registra las transacciones comerciales. de servicios y financieras que
reahzan las empresas publicas y privadas, las personas fisicas y el
gobierno con las empresas y los gobiernos del extericr durante el
periodo de un afo y siempre de enero a diciembre y esta ntegrada
por

1. - La Balanza de Mercancias o Balanza Comercial
2.- La Balanza de Servicios

3 - La Balanza de Transacciones encuentra corriente
4. - La Batanza de Capitales

5 - Renglones Espectales

Batanza Comercial.

La balanza comercial forma parte integrante de |la balanza
de pagos y tiene por objeto enumerar y cuantificar el valor monetario
de la totalidad de las compras y ventas por las mercancias que el
pais intercambio con el exterior en el periodo de un afo y siempre de
enero a diciembre.

E! saldo de la Balanza Comercial se expresard en dolares y._
su saldo se determina mediante la siguiente formula:

a5 e s S S

A s R
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Exportaciones (X) - importaciones (M) = SALDO
De acuerdo a lo anterior, dicho saldo podra resultar como
sigue:
! - X > M = Superavit
- X < M = Déficit

O X = M = Equilibrio

Por consiguiente se considerara sano para la aconomia de

un pais cuando ia Balanza Comercial sea positiva o superavitaria o
bien en O (cero) equilibrada, no asi cuando exista déficit o sea
negativa.

E! cémputo del valor de las exportaciones y de las
importaciones en nuestro pais se hara tomando en cuenta los

sSiguientes puntos:
sMétodo de valuacidn de las mercancias;

Generalmente son utilizados como método de valuacién de

ias mercancias los siguientes incoterms (ver apéndice):

FOB (Libre a bordo o puesto en frontera o puerto nacional)
para las Exportaciones; y

CIF (Costo Mercancia + Gastos Generados en Origen -+

Seguro - Flete) para las importaciones.

De hecho, nuestra legisiacién prevé los conceptos a tomar
en cuenta para la determinacién de los valores de una mercancia

dentro de la Ley Aduanera, en sus articulos 64, 65 y 69. que a la

letra dicen:




“CUAL ES LA BASE GRAVABLE DEL
IMPUESTO GENERAL DE IMPORTACION.

ARTICULO 64. La base gravable del
impuesto general de importacién es el
valor en aduana de las mercancias, salvo
los casos en que la ley de ia materia
establezca otra base gravable

E! valor en aduana de las mercancias
serd el valor de transaccion de las
mismas, salvo lo dispuesto en el articulo
71 de esta Ley

Se entiende por valor ta
las mercancias a 'mportar el precto
pagado por las mismas siempre que
concurran todas las circunstancias a que
se rafiere el articulo 67 de esta Ley, y que
éstas se vendan para ser exportadas a
territorio nacional por compra efectuada
por el importador, precio que se ajustara
en su caso, en los términos de lo
dispuesto en el articulo 65 de esta Ley

Se entiende por precio pagado el
importe total que por Jlas mercancias
importadas haya efectuado o vaya a
efectuar el importador de manera directa ©
indirecta la vendedor o en beneficio de

éste.”

transaccién de

QUE COMPRENDERA EL VALOR DE
TRANSACCION DE LAS MERCANCIAS

IMPORTADAS.
ARTICULO 65. EI valor de transaccioén
de ias mercancias importadas

comprenderd, ademas del! precio pagado,
el importe de (os siguientes cargos:

I. Los elementos que a continuacidén se
mencionan, en la medida en que corran a
cargo dei importador y no estén incluidos
en ol precio pagado por las mercancias.

a) Las comisiones y los gastos de
corretaje, saivo las comisiones de compra.

b) El costo de los envases o embalajes
Que, para efectos aduaneros, se considere

i
i
H
i



i
H
1
H

que forman un todo con las mercancias de
que se trate

c) Los gastos de embalaje que. tanto por
concepto de mano de obra como de
materiales

d) Los gastos de transporte. seguros y
gastos conexos tales como mane)o, carga
y descarga en gQue se (ncurra con motivo
del transporte de las mercancias hasta que
se den 105 supuestos a que se refiere la
fraccidn | del articulo 56 de esta Ley

. Ei valor. debidamente repartido. de
los siguientes bienes y servicios, siempre
que el importador de manera directa o
indirecta, los haya sumiristrado
gratuitamente o a precios reducidos, para
su utiIlizaciéon en la produccién y neta para
la exportacion de tas mercancias
importadas y en la medida en que dicho
valor no esté incluido en el precio pagado

a) Los materiales. pieza y elementos,
partes y articulos analogos ncorporados a
las mercancias «mportadas

b) Las herramientas. matrices, moldes y
elementos anatogos utihzados para la
produccion de las mercancias /mportadas

c€) Los materiales consurmidos en 1a
produccién de las mercancias importadas.

d) Los trabajos de ingemeria. creacion y
perfeccionamiento trabajos artisticos,
disefios, planos croquis realizados fuera
del territorio nacional que sean necesarios
para ta producciéon de las mercancias
importadas

li.- Las regalias y derechos de licencia
relacionados con las mercancias objeto de
valoracién que el importador tenga que
pagar directa o indirectamente como
condicién de venta de dichas mercancias,
en la medida en que dichas regalias y
derechos no estén incluidos en el precio
pagado.

IV.-€! valor de cualquier parte del
producto de fa enajenacion posterior,
cesion o utilizacién ulterior de las

22
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mercancias importadas que se feviertan
directa o indirectamente al vendedor

Para |a determinacion de! valor de
transacciéon de las mercancias. el precio
pagado unicamente se iNncrementara de
conformidad con lo dispuesto en este

articulo, sobre ia base de datos objetivos y
cuantificables

DEL IMPUESTO GENERAL DE
EXPORTACION.
BASE GRAVABLE DEL IMPUESYO
GENERAL DE EXPORTACION.

Articuto 79.- La base gravabie del

impuesto generat de exportacion es el
valar comercial de !'as mercancias en el
fugar de venta. y debera consignarse en la
factura © en cualguier otro documento

comercial, sin incluson de fletes Yy
seguros
Cuando las autoridades aduaneras

cuenten con elementos para suponer que
ios valores consignados en dichas facturas
o documentos no constituyen los valores
comerciales de las mercancias. haran la
comprobacion conducente para la

imposicidon de las sanciones que
procadan.”

Es valido tomar como fuentes de informacion del valor de la

mercancia objeto de intercambio comerctal internacional, los valores

de factura, e incluso la declaracién de fos exportadores e

importadores al momento de ingresar o salir del pais, aunque con {as
reservas pertinentes ante posibles falsedades en los datos

Cabe mencionar que el resultado de [a Balanza Comercial

puede tener cierto margen de error por conceptos como éstos:

A) Los tipos de cambio variables.
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B) Equipajes y enseres de [os inMmigrados y emgrados.
C) Contrabando y falsas declaraciones de valor
D) Compras de mercancia cel turismo

Algunos de estos resultados. de hecho. son contemplados en
el apartado de renglones especiales de la Balanza de Pagos

Comercio Exterior de México.

Debido a las politicas econémicas implantadas por el
gobierno de Meéxico en los ultlimos afos tales como la apertura
comercial, el fomento a las exportaciones y a la inversidén extranjera
en nuestro pais. la globalizacidn, tos tratados comerciales con otras
nacionales e incluso ia devaiuacién del peso frente al ddlar en
diciembre de 1994, al pasar de un promedio de $3 2 x 1 USD a 6 43
desatando una significativa crisis financiera. han stdo factores
detarminantes en ia tendencia hasta ahora positiva en el saldo de

nuestra balanza comercial.

Como se puede observar en el cuadro 2.1, las cifras indican
un repunte en las exportaciones debido a8 que afo con afo, durante
los 3 altimos afos, y aun los anteriores, se han ido incrementando, lo
cual nos da como resulitado vartaciones positivas de 17.3% en 1994 y
de 31.1% en 1995, respecto a 19384,

En cambio, en cuanto a las importaciones en términos CIF
ocurre todo lo contrario, pues a pesar de que de 19893 a 1994
incrementaron en 21.4%, para 1995 descendieron en un -9.2%,
teniendo esta baja como explicacién la devaluacidén monetaria de
México a finales de 1994, como ya |0 mencionamos, aunque lo
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importante en este rubro sera mantener esta tendencia aun en
condiciones de estabilidad monetaria y poder tener una produccion
interna suficiente de los satisfactores necesarios que de pauta al pais
a no recurrir a las importaciones (Graficas 1. 2 3 y 4)

Estas variaciones tanto en exportacion como en
importacion, dan como resultado tendencias positivas y a la alza en
la Balanza Comercial. despues de que en 1993 y 18994, el saldo fue
negativo que se mncrementd un 34 8%, para 1995 se logro un
superavit de $5.373.10 millones de ddélares, acontecrmiento

significativo para la economia nacional

v ki et st



CUADRO 2.1

COMERCIO EXTERIOR DE MEXICO

Enero-Diciermnbre

26

valor Participacion en ei total
Periodo —__{Miliones de dolares) ____ e {POCCENtA O

1993 1954 ) ‘4295‘?_;}79—9_4‘/42?‘3 1?9_5/1 994

Exportacion total FOB 51 886.0 608822 79 8235 17.3 31.1
Importacién total CIF 67 547.2 81 9a85.7 74 450.4 21.4 -8.2
Fletes y seguros 2 180.7 2 239.8 1 974.5 21.1 -25.2
Impaortacion total FOB 65 366.5 79 345.9 72 475.9 21.4 -8.7
Saldo FOB-CIF -15661.2 .21 1035 5373.1 34.8 NC
-13 480.5 -18 463.7 7 347.6 37.0 NC

Saildo FOB-FOB

* NC (no caiculable

sin significado econémico)
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COMERCIO EXTERIOR DE MEXICO

Enero- Diciembre

(Variacion Porcentual)
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GRAFICA 2
EXPORTACION TOTAL FOB

Enero- Diciembre

(Miles de millones de ddélares)

1993 1934 1958 P
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GRAFICA 3
EXPORTACION TOTAL CIF
Enero- Diciembre

(Miles de millones de ddlares)
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GRAFICA 4
COMERCIO EXTERIOR DE MEXICO

(Millones de ddélares)
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Exportaciones e Importaciones por tipo de bien:

Antes de entrar de ilenc ai analisis de las exportaciones e

producto

conviene estudtar como preamobuio ta

importaciones por
clasificacidén por tipo de bien divididas en tres grandes grupos que
definremos a continuac:on
Bienes de Capital. En terminos preves se puede definmir
como el conjunto de productos que sirven como medio para elaborar
mas bienes, ya sean de consumo o intermedios Como ejemplo puede

citarse a la maqQuinaria y el equipo de 'ransporte de mercancias

Son aquellos productos gque pueden

Bisnes de Consumo.
son susceptibles de

utilizarse para el aisfrute rnmediato S solo
emplearse una vez se denominan perecederos

los bienes de consumo que

como los alimentos

Por el contrarno, pueden utilizarse c©
disfrutarse por mas tiempo se clasifican como No perecederos. entre
ellos se encuentran ia ropa. el calzado las obras de arte por citar

algunos.

Bienes de Uso intermedio. Son aquelios articuios que se

incorporan al procesa de produccion experimentando cambios en su
estado. forma o composicion y/a se integran a otros bienes con objeto
de crear un nuevo producto En este grupo se pueden mencionar a
las materias primas que emplea la industria de |la transformacion para

producir diversos satisfactores

Exportaciones por tipo de bien:
Las exportaciones muestran tendencias alentadoras en los
tres rubros de esta clasificacién, ya que como se puede observar en

el cuadro 2.2, la tendencia durante los Gitimos 5 anos ha sido la de
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incrementarse repuntandoc con casi $6 000 millones de dolares de

incremento en 1995 respecto a 1994

rubro mas alto de la exportacion es el de
total en 1995 aventajando por
con 18%

En cuanto al
bienes intermedios. con 53% del
mucho al! gde bienes de Consumo con 29% y de capital

{Grafica 5,

Importaciones por tipo de bien.

En el campo de las mportaciones, observamos gque el rubro

mas 1mportante. cuando menos en ios ultimos ciNnco anos ‘cuadre

2 3) es el concermente 3 los brenes intermedios respecto a los de

Consumo de Caprtal

Tan solo en 1995 los bienes iNntermed:os significaron un 80%

de! total de :mportaciones. contra un 12% en Bienes de Capital y un

8% en Bienes de Consumo (Grafica 6)

Aun teniendo presente que para 1995 el resultado de !a

Balanza Comercial fue positivo. cabe menc:onar que ei saldo de las
exportaciones frente a las importaciones de bienes intermedios es
negativo {Grafica 7) no asi en cuanto a los bienes de consumo y de
capital, por lo que si uno de los objetivos economicos primordiales de

México a corto plazo es reactivar la economia nacional. se deben
buscar estrategias para allegarse de los insumos necesarios para la
industria de manera mterna, sin tener Que recurrir a las
importaciones, ya qQue ante una situacién como la vivida a finales de

19894, los resultados no se hacen esperar
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CUADRO 2.2

EXPORTACION POR TIPO DE BIEN

o

Participacion en ei total
dolares)

V.
Pwriodo {Miliones {ptrcentaie)

Total FOB Beones oo Bienes Bienes de Total Bienes de Bienss Bienet de

Cormumo  mtermedos capda: CONBUMO  itarmedios capitat

1981 426875 105012 272204 42204 100 0Q 24 60 65 51 9 8%
1992 48 1956 114743 289829 57384 100 0O 24 84 8272 1242
wel 5188560 14 247 9 302478 70140 100 00 27 a8 59 02 1352
1094 soeaz2 172786 34 737 5 B BBS 1 100 00 28 38 57 08 14 58
1905 P 798235 233338 44 3659 12 124 100 00 2923 55 58 1519
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GRAFICA 5
EXPORTACION POR TIPO DE BIEN
Diciembre de 1895

(Distribucién Porcentual)

O Bienes Intermedios.
i Bienas de Consumo
O Bienes de Capital

o S B i RSN R
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CUADRO 2.3

IMPORTACION POR TIPO DE BIEN

Valor Parucipacion an sl totat
Pericdo (Mitiones de ddlares) (porcentajel
Totat FOB Beones o Bienes Bienes de Totai Bienes de Biones

Comumo  miermedsos capital CONIUMO  Wrermexhos capaal
1991 40 968 6 568343 A5 5447 B 87 54 100 00 1168 T4 17 19
1092 €2 120 4 7 7441 428206 1% 555 7 100 00 68 94 18 6¢
1993 653668 5 78424 46 468 8 11 055 6 100 00 12 00 7109 16 91
19084 793459 2510 4 56 513 7 133217 100 00O 1199 7r22 1679
1995 P 75475 8 53347 58 443 9 8697 3 100 00 738 80 64 1200



38
GRAFICA 6
IMPORTACION POR TIPO DE BIEN
Diciembre de 1995

(Distribucion Porcentual)

0 firnes Intemedios
W Bienes de Capital

O fienes de Consuma

2%
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GRAFICA 7
SALDO DE LA BALANZA COMERCIAL

POR TIPO DE BIEN
Enero- Diciembre

(Millones de Dodlares)

1993 G994 L_RETTY
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¢Qué exportamos?

Congruentemente a los recientes avances y resuitados
positivos de la Baianza Comercial, segun el cuadro 2.4 podemos
observar los incrementos habidos en los uihimos afos en cada
apartade de la clasificacion de las exportaciones segun achvidad
economica de origen en la cual se agrupan los productos que se

exportan en cinco grandes grupos (Grafica 8)

1.- Agricultura y Silvicultura: Este es el rubro en el cual
existe un sign:ificativo rncremento de exportacion ya que n 1994
registro un aumento total de! 13 3% respecto a 1993, sobre todo con
productos como e! algodon con un 359 8% de aumento el cafe con un

42 3% y trutas como el melon y la sandia. con un 37 7%

Para 1985 los resultados fueron aun mas alentadores con
un 49 6% de Incremento en exportaciones de este grupo de productos
con respecio a 1994, una vez mas con algodon en un 301 9% . cafeé
crudo en grano el 96 3% y ademas el ptomate con 48 4%, seguido de

varitadas legumbres y hortalizas en un 34 7%

2.- Ganaderia, apicultura, caza y pesca: Este segundo
grupo considera productos tales como ganado, miel oe abeja,
pescados y mariscos, que después de tener un déficit de -15.8% en
1994, reputa para 1995 incrementandose en 51 4%.

3.- Industrial Extractivas: Este rubro agrupa productos
como el petréleo crudo. metales como el cobre, minerales como el
azufre, etc., y aunque sus incrementos son los menos significativos.
no dejan de aportar su parte al total de la balanza comercial con
aumentos del 34% y 14.4% en 1994 y 1995, respectivamente.
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CUADRO 2.4

EXPORTACION SEGUN ACTIVIDAD ECONOMICA DE ORIGEN
Enero - diciembre
(Millones de délares)

1983 1994 TeNs P Yarisciam An

soza20 13 23S 17.3 It

Expertacién total FOB
Agrieulture y silvievitura t981.0 22270 33238 13.3
L1 2.2 az.x 1700 263 8
Café srude on grone 2%2.7 169.7 708.1 az 2
Jitemate 396.0 FIT N (F TN a1
umbras y hartslizas 863.4 136 3230 5.8
Malén v sendis 150 9.2 1144 3r?
2 trencas 122.7 1sec.a 4017 .5
283.2 29%.7 are.7 12.3

doria, apiculture. coze v po 6431.2 as7. 4 .s2.7 5.8 [T

281.7 636.2 BER) 482

27.9 308 t7.. 9.3

34.8 0.8 0.3 45.%

130 76.7 8.0 129.4

4.4

12,8

261

a3

0.1

productss ne slasificndon 1.
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GRAFICA 8
EXPORTACION POR GRANDES GRUPOS
DE LA CliU

Diciembre

(Millones de dolares)

Otros Productas no
clasificados

industrias manufactureras

B 1954
11935 P

Industrias extractivas

Ganaderia, apicultura,
caza pesca

Agricuttura y Sivicuttura

o 1000 2000 3000 4000 s000 %000
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4.~ Industria Manufacturera: Como su nombre I[o ndi«ca,
este apartado abarca productos manufacturados como alimentos
(ates, azucar, atun, cerveza. carnes, conservas. frutas procesadas
pastas. tequila, etc ). Textiles en algoddn. seda. fibras vegetales ©
artificiales, articulos de piel. calzado hilados de algodon articulos y
muebies de madera o© paima fibros y publicaciones as: como
derivados del petrdleo, productos Quimicos sidarurgicos y minero
metalurgicos. e incluso maquinaria y equipo. por citar solo algunos de

los productos que mas se exportan

Asi tenemos que e! comportam:ento de este Qgrupo de
productos en 1994 y en 1995 registraron tendencias porcentuales
positivas con incrementos del 20 2% de 1994 respecto a 1983 y gel
32.4% de 1995, respecto a 1994 siendo los alimentos. bebidas y
tabaco, los textiles y articulos de cuero y los productos siderurgicos y

minero-metaldrgicos. los que Mas avances porcentuales presentan

5.- Otros productos no clasificados: Con variaciones
positivas del 13.5% en 1994 y 25% en 1995, respecto a 1994

2Qué compramos?

Al igual gQue las exportaciones, las importaciones de
productos para fines de su participacion en la Balanza Comercial, se
dividen en cinco grupos y su tendencia se registra a la baja, como
podemos observar en el cuadro 2.5. en concordancia al total FOB de
los ultimos afios encontrando lo siguiente (Grafica 9)

ENE
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CUADRO 2.5

IMPORTACION SEGUN ACTIVIDAD ECONOMICA DE ORIGEN
Enero - diciembre
(millones de dolares)

[EXE] 1994 1536 P

Cemecepro

73 2453 76 4rs

Gtrns samilles y frutes sloaginaves
Gtrea

Ganaderia, culture. saza v pases

¥ equipe
isdustrion mamufastureres

reducte:
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GRAFICA 9
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1.- Agricultura y Silvicultura: En este rubro los productos
con mayor importacién son las semillas el maiz y el frijol. estos dos
altimos con tendencias peculiares ya que en 1994 registraron
incrementos muy altos del 609 3% y del 437 40% respectivamente En
retacién a 1993, sin embargo. para 1995 comienza a bajar este
crecimiento a grado de que el fryol disminuye un 61 1% y el maiz cas)

no sufre cambio con solo el 1% de ncremento

2.- Ganaderia, apicultura, caza y pesca: Rubro poco
significativo que registrd un decremento de -56 4% en 1995 pero con

una participacioén minima en el total FOB importacion

3.-Industria extractiva: De i1gual manera Qgue ei punto
anternior. proguctos como el gas natural y algunos minerales son
importados en cantidades menos significativas que los oOtros grupos
de productos, por le que su participaciton en el saldo FOB es minima,
sin embargo, este rubro es el Unico que en los afos de 1994 y 19985
ha registrado incrementos por 12 3% y 37 1%. respectivamente

4.- Industria manufacturera: En este punto. que representa
el mas mportante por su participacion en et total FOB (93 17%)
registra una baja del -9.3% en 95, a pesar de que en 1994 tuvo un
incremento del 20.9%, debido a las razones ya mencionadas. sin
embargo continugan siendo ias importaciones una importante fuente de
recursos para la industria y el consumo nacional, tal es el caso de
productos como {a maquinaria y el equipo. los alimentos., bebidas y
tabaco. los textiles y articulos de vestir, los productos quimicos y
siderurgicos por citar aigunos, que agn con su decremento en 1995,

sigue a la cabeza.
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5.- Otros productos no clasificados: Iguaimente a ios
puntos 2 y 3 no tienen mucha relevancia. pero que se mantienen a la
alza con incrementos del 43 3% en 1994 y de 537% en 1995

LA quién vendemos?

Independgientemente de la firma del! TLC entre Estaco>s

Unidos Canada y Mexico. desde anos atras el principal comprador de
nuestros productos ha sido Estageocs Unidos
arrniba de! 80% dentro de
registrando un

con participaciones Dor

ias exportaciones FOB de nuestro pa's
incremento detl 28 5%

en 1395 respecto a 15%4
{Cuadro 2 6)

Le siguen en participacion Canada con el

24% en 1994 y
1985. Japon con 1 62% y 1 16%

el resto de los paises

en realidad
tienen una participacion muy pequefna que no rebasa el

1%

Es tmportante hacer notar que deberia existir mayor
equilibrio entre la participacion de los paises an las ventas de Mexico
al externor ya QqQue resulta un tanto arrniesgado el tener wuna
dependencia tan grande para vender con Estados Unidos. oues
mientras existan buenas relaciones comerciales a nivel bifaterai no
pero en caso contrano, el impacto

financiero para la economia nacional no se dejaria esperar en caso

existe inconveniente alguno.

de un rompimiento comercial Mexico-Estados Unidos (grafica 10}
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Participacion en of tolal
(Porcentsje)

Variacién
abagluts

Variacidn
anusl

Pals 1995 1994 1986 {Milas de (Porcant
détarmel 1995.1984
1995-1994
Total FOB #0 882 216 79 813 359 100 63 100 00 TH @4t 31 3ty
Estades Unidos de 1 480 549 66 618 381 8s 7 23 a8 14 763 w5 28 s
5490 1975 37° QA 2 a8 529 827 327
98 wze 077 182 118 50 225 €
ono BOO 8% c B2 1 ce 4627 274 e
178 718 243 4o oes 72633 1.8
[11] 608 140 o s 276 4S? t8a 287 %
s54 15 465 o6a o 8% 122811 313
800 505 719 a3z 063 170 019 R LT
272 s08 494 IEE] G er 240 222 80 8
40s 488 017 0313 3] 286 512 140 9
feancia ass 475 800 o e 80 14 566 3.0
Celembia 153 453 259 g %0 057 148 108 490
Lusemburge 553 418 628 D 43 a.s3 158 978 60 4
2unie &ze 279687 02 9 a8 208 143 t1e.7
rac 355 038 o zs o as 181 154 1os 4
ntine €33 312 was 0 a0 BT 69 Cco3 3
Svatemala 882 310 2C 0 38 o 3e #2500 azs
Paisss Bajos 437 241 567 a 28 o0 30 €0 1135 a0
sat 224 0518 o 2c o 29 102 217 LERY
480 197 202 014 © 25 113 817 1363
213 178 3589 o 022 a8 628 623
855 173 ass a1 022 106 830 150.3
Bat 167 253 o 2% 3P 5412 S
Dominicana
El Saivador 127 183 147 673 o o te 20 400 151
e 812 137 330 a.18 oy 42 N8 45 2
151 135 920 0.1a c.17 47 770 54.2
109 7¢1 118 045 a.1a 0.15 8 284 5.7
110 399 108 754 a.1s 0.14 -1 845 -1.5
18 252 e 522 .08 a1t 50 270 131.4
59 998 70 420 o1o 010 19 422 32.4
881073 1392075 181 1.74 211 002 41.9
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LA quién compramos?

Para no variar mucho respecto a las exportaciones en et
campo de las importaciones nuestro principal proveedor vueive a ser
Estados Unidos. con mas de 70% de participacion sobre las
exportaciones totates en 1994 y 1985 (Cuadro 2 7)

En seguida y con mucho menos participacion. se encuentra
Japdn con participacion de cas! 5% en 1994 y 19385 Alemania con
3.89% y 3.71%, respectivamente Canada con 2 02% y 1 90% Franc:a
con 1.88% y 1 35% Espafa zcn 168% y 96% Brasit con 1 52% y
778%. Italila con 1 27% y 1 06% asi como China Corea. Reino Unido
con alrededor de 1% en 1994 y 1995 el resto de oS paises. en su

mayoria no ltegan al 50% de partictpacion (Gratica 11)

Como ya se habia ccmentado aun no es autosuficrente
nuestro pais para obtener de manera Interna todos los iINnsumos para
la industria y el consumo. encontrando una situacién similar al de las
aexportaciones. ya que sS1 hubiese una ruptura con nuestro principal

proveedor, las consecuencias serian de importancta
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CUADRO 2.7

IMPORTACION POR PRINCIPALES PAISES
Enero - diciembre

Participacién en of total Variacian Variscién
(Porcentaje) absoluta anual
Pais 1994 1995 {Miten ds (Porcentaje
délares}l 1995.1994
- 1995.1994
Yotal FOB 7e 337 Trars un g 127 0¢ 20 0L 5 265 5T
Estados Unidan de
América 56 917 R ] 21 72 74 27 5 a
Japin 3 480 204 L]
Alsemania 3 ERTY EXER] 130
Canad 1 so2 T 90 131
Francra 1 (TS 138 14 2
2 &2 i 3a e
1 (P tos 38
v o9 a3 wa 172
T 331 380 168 L WA LA
t 0% aZ, 152 o 7 53
702 426 -1 a7z 2413
China Popular (Pekin) 4B 57 c 54 e 72 215
Chile 227 223 0.2 oes LN
Mals 3e 7 [BEY o €0 273
Suiza 489 e3¢c PECH 0.53 206
Singapus 212823 [ - 24 0 40 36 1
Paises Bajos 230 672 ¢ ac 3 30 87
Venezusin ELEAAR 037 0.3c 23 210 29 ¢
Bélgica.-turemburge 329 EE 0.4t 026 118 23 36.2
Suecia - 0.35 (31 73 308 68
Argentina 7 0 a2 0.28 138 072 a2
Pusrta Rica \ 012 026 93 336 g8 0
trlande (Eire) 5 0.16 0.2% 52 140 40 4
tndene 5 0.31 0z3 78 100 121
Tallandia : [ -2 0.23 48 g0z 228
Hong Konp 031 022 [ 2171 36 1
tadia 817 017 -1a 551 108
Australia o2t o.te a8 872 40.2
Perd 0.27 0.14 11 7682 53.1
Colambia 018 0.13 23516 0.4
1877337 1200488 2.37 1.79 577 851 30.8

Otros
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GATT

NOTA INTRODUCTORIA

El Acuerde General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio
{GATT) es un tratado muttitateral firmado por 103 gobiernos qQue en
conjunto representan cerca del noventa par ciento del comercio
mundiai Su finatidad tundamental es hiberalizar el comercio mundial
y darle una base estable cornrntbuyendo as: al crecimiento v

desarrcilo economicos y at bienestar de todos 1os patses

E! Acuerco General se constituye en el sistema multilateral
que fija normas convernidas para regir el comercio internacional Ha
funcionado tambien como €l principal érganoc INnternacional en que se
negocia la reducci1on de los obstaculos al comercio y otras medidas que
distorsionan la competencia Et GATT es tambien un codigo de
principios y normas y a !'a vez un foro en el que los paises pueden
discutir y resolver sus problemas comerciales y celebrar negociaciones
con objeto de amphiar las oportunidades de comercio en el mundo E!
nhecho de Que e! volumen del comercio internacional haya crecido hasta
mulitiplicarse por diez desde l!la terminacién de la segunda guerra

mundial, constituye una prueba de éxito del! GATT en su doble funcion

En esencia. el GATT tiene por finahidad garantizar un
entorno comercral internactonal estable, previsible b2 no
discriminatorio que inspire confianza para invertir, crear empleos y
comerciar. Por otra parte, ha quedado demostrado que el recurso al
proteccionismo por !os gobiernos disminuye |la confianza de ios
circulos comerciales, hace subir los precios, frena la inversidén y va
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en perjuicio de 1las perspectivas de crecimento vy desarrotio

econdmicos en general

El Acuerdo Generatl se firmo el 30 de octubre de 1947 y
entré en operacion en enero de 1948 Los 23 paises que 1o firmarcn
estaban entonces elaborando ia carta de |la proyectada Organizac.on
Internacional de Comercio (OIC) que se concebia COMO un Organismo
especiahizado en las Nacrcnes Unidas El Acuerdo General que en

buena medida se baso en tas paftes del proyecto de carta ae 1la QIC

relativas a ias politicas comerc:ales se concerto con objeto de Gque
pudiera procederse rapidamente a la biberaizacion del TomMmercto ¥
solamente se le dot!o de un dispositive INSLItucC IoNal MIiNIMOo Porguse se

suponia que pronto se encargaria de €t 'a OIC Sin empargo hubo
que abandonar |0s planes de creacion de esta ulthima cuandc resulto
patente que no se ratificaria la carta y el Acuerdo General quedo
como el unico instrumento internacional en que se enuncian normas
comearcrales acaeptadas por las nacirones Que «fectuan ia maycr parte

del comercio mundial

Ei numero de miembros del GATT ha aumentado hasta la cifra

actua! de 103 y otros 28 paises aplican de facto las normas del GATT

Desde Ia entrada en wvigor del Acuerdo General tas
actividades de! GATT se han 1do adaptando a los grandes cambios
experimentados por ia economia mundial, como son la modificacién
de la potencia econdmica relativa de los paises o grupo de paises
importantes, la irrupcion dei mundo en desarrollo como factor de peso
en los asuntos internacionales, la tendencia a ia formacidn de
agrupaciones econdmicas regionales =] preferenciales. tas
dificultades monetarias y de pagos, el problema de la deuda que
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decenio de 1980, y la participacién de los paises en

surge en el
Estos cambios han puesto de

transicidn de Europa Central del Este
relieve la mportancia del GATT como foro de discusion de las nuevas

situaciones. como marco de solucién de las coniroversias que éstas

traen consigo y como iNstrumento apto para contrarrestarios efectos

negativos de los cambios debido al ejercicio de una presion constante

en pro de una mayor hberalizacion del comercio mund:al

En los dos decentos pasascs han venidc preocupando cada
los problemas y, naecesigades comerc:ales de [(Os

las dos terceras partes

vez mas at GATT

parses en desarrollo que represantan mas de

de sus miembros Los paises enrn desarrollo miembros del GATT

pueden aplicar desde hace mucnos amos con considerable flexibrhidad
atguna de las normas del Acuerdo General En 1265 se agregaron a

éste algunas disposiciones que !ratan concretamente del comercio y

intereses comerciales de los paises

desarrcilo La promocion de los
tas

en desarrollo han sido uno de los elementos 'mportantes de

negociaciones comerciales de la Ronda Tokio. y tambien lo es en las

de ta Ronda Uruguay

Los derechos y las obligaciones contractuales que se estipulan

Acuerdo han sido veluntariamente aceptados por Ios paises

en el
vigilancia de Ia

miembros, denominados partes contratantes La
aplicacion de estas normas es una actividad importante del GATT. Las

normas se han perfeccionado y los obstaculos al comercio se han

reducido progresivamente en sucesivas negociaciones multilaterales del
GATT

Lta Ronda Tokio, séptima de las rondas de negociaciones

comerciales muitilaterales celebradas en el GATT, se iniciéd en 1973 y




ademas de importantes

concifuyd en 1875 De ella resultaron
reducciones arancelarnias, una serie de nuevos acuerdos que abarcan
(subsidios antidumping. valoracion

medidas no arancelarias
compras gubernamentales) asi como

aduanera. obstaculos técnicos,
'8 carne de bovino y !as

otros sobre el comercio de productos lacteos
aeronaves civiles. y un marco juridico mejcrado para e! desarrollo ael
comercio mundral

tmnicto en septrtembre de 1985 y

La Ronda Uruguay que se
er el primer o segqunio

ser contlu:da
Las negociacicnes no solo
a

que en principto habia e
trimestre de 1991 va mucno mas e;0s
comerciQ. stno Igualmente

liberalizacion de?
tas disciplinas ael

apuntan a una mayor
una evaluacion mas a fondo y una reJ'sion de
GATT. en particular en el caso de agueilas normas actuales que han
resultado ineficaces o gque ya nNo se ajustan a las realidades
comerciales de los afos noventa Tambien se estan contemplando
profundos cambios instituctonales asi como un acuerdo multilateral

Nnuevo que rya el comerciIo internacional de servicios

1. OBJETIVOS GENERALES DEL GATT

Generai es un documento largo vy

Aungue el Acuerdo
se basa en unos POCOS Principios y

complejo (contiene 38 articulos).

objetivos fundamentales.

Comercio sin discriminacién.

E!l principio, plasmado en la famosa Clausula de la Nacion
mas Favorecida (NMF) establece que el comercio se debe basar en la
las partes contratantes

no discriminacién entre los paises Todas
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estan obligadas a otorgarse reciprocamente un trato tan favorable

que den a cualquier otro pais en Ia apticaciorn v la

como el
aduana y otros gravamenes de

fos derechos de
Por tanto. mingun parfis puede concecer
Ny nacer discrimiNaciones

admin:stracion de
ymportacion y de expartacian
a otro ventajas comerciadles especiales
contra el, todos estan an pie de gqualdad y todos pueden beneficiarse
de cualquier reduccion qQue se haga de los obstaculos al comercio
la proteccion multilateral g« fas

Por medio de este principio se logra

{.nNs excepciones a
espectales Ademas en un

concesiones pactadas esta norma fundamental
solo se admilen en Crerfas circunstanac;as
comearcio s discremiNnacion Ios productes iMportados No deseon
trato menos favorable gque ie

recibir al ingresar en un mercado un

conced:do en los productas

conoce como trato nacional

equivalentes de origen nacionat Esto se

Prateccion mediante el arancel aduanero.

El segundo principio fundamental es que la proteccion de ias
industrias nacionales debe efectuarse esenciaimente a través det
arancel aduanero y no mediante medidas comerciales de otra clase

regla es demostrar claramente et grado de

El objetivo de esta
Los aranceles pueden ser

proteccion y permitir asi la competencia

facilmente calculados por un exportador para cada pais. al contrario

de lo que ocurre con otras medidas, como serian 1o0s i1mpuestos

variables. las cuotas de importaciéon y las licencias de importacién

Asegurar una base estabile y previsibie para el comercio.

comercio se apoya sobre una base estable y

En parte, el
sistema de consolidacion (compromiso de no

previsible gracias al
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exceder limites negociados) de los niveles de los derechos aduaneros

qQue aplican las partes contratantes
figuran para cada pais contratante en las listas Arancelarias que forman
A pesar gda que existe und

Estos aranceles consolidados

parte integranle del Acuerdo General
Qque permite ta renegociacion de
astcs aranceies estan contrarrestados

disposicidn tales aranceles
consolidados. los aumentos de

por la exigencta de Que cada aumento debue ser compensado

Promocion de la competencia teal.

E! GATT se interesa cada ver mas an la cuestion de las

subvenciones y el dumping Las normas de las que puaden valerse

los paises para hacer frente al dumping en su mercado (nternc por

competidores extranjeros figuran en e! Acuerdo General y en el
denominado Cdédigo Antidumping Se hace una diferencia entre los

subsidios a las mportaciones y a las exportaciones Se exige a los

paises que no hagan uso de subs:idios a la produccion que puedan

causar perjuicios graves a los intereses de otros paises Se permite

ta aplicacion de subsidios a la exportacion para los produclos
basicos, bajo ciertas condiciones

En lo que se refiere a los productos manufacturados, las
normas originales del GATT preveian que todos los paises debian
comprometerse a Nnc hacer uso de subsidios a la exportacton, a partir
De igual modo, si1 se aduce la existencia
tas normas del! GATT permiten la

siempre y cuando se

de la una fecha establecida
de exportacicnes subvencionadas,

imposicion de derechos compensatorios,
las importaciones de productos subvencronados

industria nacionat De manera semejante se
imposicion de derechos antidumping sobre

compruebe que
causan perjuicio a la
permite y se rige la
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importaciones realizadas a precios dumping €n la Ronda Uruguay se

estan exammando otras distorsiones de la competencia internacional

Restricciones cuantitativas a la importacion.

La prohibicidon general de ias restiricciones cuantitativas es

del Acuerdo General, ptasmada en el

una disposicion fundamental
fue dictada en

Articulo XI del mismo Dicha proribicion fundamental,
un Mmomento en qQue esas restricciones estaban muy difundidas y
constituian quizas el mayor obhstaculo para el
na disminu:ido en

comercio internazional
En !a actuahdad. su mportancia el caso de los

paises desarrotliados No obstante se hacen sentir especiaimente en

el comercio de productos agropecuarios textiles acerc y o0fros

productos, muchos de |los cuales son de iNnteraes de exportac:on para

ios paises en desarrollo

Esta disposicidn, sin embargo, admite excepciones definidas
mismo La prnincipal excepcidn a la norma

en el Acuerdo General
usoO de restricciones cuantitativas,

general del GATT. que prohibe el
es el caso de dificultades de balanza de pagos (articuio Xii)
las restricciones no deben ser aplicadas mas atla de
la balanza de pagos y deben ser

Inctuso

en tal caso. la

medida necesaria para proteger
reducidas progresivamente y eliminadas tan pronto como dejen de ser

necesarias Esta excepcidén viene amphlhiada. para los paises en
desarrollio. por el reconocimiento (consignado en el articulo XVIII det

Acuerdo General) de que pueden verse obligados a mantener

restricciones cuantitativas para impedir una peéerdida excesiva de

divisas a causa de la demanda de importaciones generada por su
proceso de desarrollo o debido a la creacién o ampliacién de una

produccidn nacional.

SR L B aa A e i 1 s
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L.os paises que apliquen restricciones a la mportacién por
motivos de balanza de pagos, © Qque Hhagan mas severas las
existentes, deben celebrar regularmente consultas en el marco del
GATT Las consuitas que pueden conducir a la constitucion de
paneles formados por expertos internacionales independientes
elevan sus resultados al Consejo det GATT gquien finalmente formula
determinadas recomendacionas o decisiones Estas consuitas
permiten proceder a un Ntercambio ge opimones sobre el conunto de
tos problemas economicos de esos palses. tanto en e orden interior
caomo en el exterior y en particular sobre las consecuencias de las
citadas restricciones respecto de los intereses exportadores ce otros
Estados miembros y sobre la posibilidad de sustiturrtas por otras
mecidas de pohitica econdomica Durante las consultas y 51 ur pais en
desarrolio asi lo solicita es posible examinar con especial atencion
el entorno de dicho pais por o que respecta al comercio exteriar y tas
medidas que podrian adoptar otras partes contratantes para ayudar a
la expansidn de las exportaciones de esea pais Para todas las
cuestiones relativas a divisas reservas maonetanas y bafanza de
pagos. el GATT recurre a la intormacion del Fondo Monetario

Internacional
La exencion y la posible adopcién de medidas de urgencia.

Existen procedimientos de exencién por {0s que un pais.
cuando sus circunstancias econdmicas o comerciales lo justifican,
pueden pedir que se le exima del cumplimiento de una obligacion

determinada impuesta por el Acuerdo General

Ademas, se reconoce que pueden darse ocasiones en que
un pais considere inevitable ofrecer a 1os productores nacionales una
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proteccidn temporal! contra las mportaciones. aumentando los
aranceles consolidados o /mporioendo restricciones cuantitativas Lta
norma del Acuerdo Generat relativa a las salvaguardas (articulo XiX)
permite que en casos de urgencia cuidagdosamente definidos un pais
miembro mmponga restricciones a ia importacion Q suspenda
importaciones, solo cuando ¢l aumento de 1as MportacionNes Causen o
amenacen causar un peruiTio grave a los productores nacionales
competidores Tales medidas de emergencia deben ser tomadas
sobre una base nNO discrimMnatona y deben ser sistemat:camente
aplhicadas a todos los proveedores de un producto Que pueda
perturbar a la tndustria nacional En ios Gittmas arfos vianen
preccupando a los miembros de! GATT el recurso por ciertos paises a
acuerdos bilaterales QIscCriminatorios a menudo denorminadgos
hmitaciones “valuntarias  de las exportacrones que sosiayan ias
disciphinas del articulo XIX Como consecuencria de elio. {a cuest:dn
de las salvaguardas es uno de ios temas importantes de negociacion

en la Ronda Uruguay
Acuerdos comerciales regionales.

Se han concertado en distintas reg:iones del mundo acuerdos
comerciales por los que un grupo de paises decide suprimir o reducir
tos obstacules a sus importaciones mutuas en las cuales pueden
estar excluidas otras partes contratantes El Articulo XXI1V del
Acuerdo General reconoce la ulithhidad de una ntegracion mayor de las
economias nacionales mediante el libre comercio Por consiguiente,
autoriza tales agrupaciones como una excepcidn a la norma general
del trato de la nacidén mas favorecida siempre que cumplan cirertas
condiciones estrictas, cuya finalidad es garantizar que esos acuerdos
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faciliten el comercio entre los paises nteresados sin poner

obstAculos al comercio con el resto del mundo

Las agrupaciones comerciales regionales previstas en el
Articulo XXV pueden revestir ia forma de una umMon aduanera o de
una zona de libre comercio En ambos casos s preciso qgue se
eliminen ilos derechos arancelarios y demas obstaculos gue pesan
esenctaiments sobre la totalrdad de los ntercambios comerciales
entre los paises mMmiembros del grupo En una zona de hibre zcomercio
cada miembro mantiens una pohitica ccmercial y un arancel propioc
respecto de los paises externos a !a Tona en unNa unon aguanera se
adopta un arancel unificado frente al exterior Tanto en unc como en
otro caso, se exige que los aranceles v las disposiciones que afecten
al comercio de ios miembros del grupo con los paises externos a el
Nno sean mas restrictivos que los aplicados antes de la creacion det

grupo
Solucién de diferencias comerciales.,

La celebracion de consulitas. el proceso de concihhacion y la
solucion de diferencias comercrales son cuesthiones de importanc:a
fundamentail para la iabor del GATT Tanto los paises grandes como
los pequenos pueden acudir al GATT en busca de una solucidn justa
cuando estimen qQue otras partes contratantes anulan o ponen en
pehgro los derechos que les confiere et Acuerdo General E! sistema
esta consagrado en los articulos XXIl y XX} del GATT En ellos se
atribuye particular rmportancia a las consultas bilaterales como
primer paso para 1a soluciéon de diferencias La mayor parte de éstas
de hecho., jamas requieren ir mas alld de esa etapa de consultas

bilaterales. Pero cuando no pueden resolverse bilateralmente. queda




al sistema del GATT para presentar una
rapidamente examinada a
Desde 1347

ia posibihdad de recurrir
recilamacion La reclamacién debe ser
través de ia formacion de grupos especiales del GATT
el Consejo del GATT ha procedido al establecimiento de esos grupos

especirales en mas de un centenar de ocasiones y actualmente con

mayor frecuencia qQue en @l pasado

Normaimente los grupos especiaies o paneles, como tambien
integrados por tres expertos de paises que

se les denormna. estan
Se reunen como s: se

interés en el asunto en cuestion
para tomar conocimiento de los argumentos de
los puntos de vista de las partes

carezcan de
tratara de un tribunal,

ambas partes, asi como de

interesadas El juicio qQue se forman acerca del caso se fungda en una

interpretacion del propio Acuerdo General y en ios casos anteriores

El informe que presentan al Consejo consta de conclusiones

y sinrazones de cada caso, asi como de unha

sobre las razones
Consejo adopta ese

recomendacién en los parrafos finales S el
informe -adopcién é&sta que se hace por consenso-. las partes

contratantes en cuestion tlenen 'a obligacion de actuar en

conformidad con las conclusiones del grupo espectal
la parte

perjudicada puede pedir autor:zacion a los demas miembros dei GATT,
En ta realidad, sdlo en una ocasion

Si la parte “infractora” no aphica las recomendaciones

para tomar medidas de represaha

hubo necesidad de dar tal autorizacidn
GATT de contar con cred:bilidad

ha resultado ser el

La presion resultante de la

necesidad de Ilos miembros del

negociadora en el seno del sistema multilateral

medio mas eficaz de garantizar que se arrtbe a una solucién
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En la actualidad los grupos especiales del GATT tratan

anualmente unas diez o doce diferencias En general llevan a

término su labor en Nno mas de doce Mesas La mitad de ese titempo

corresponde a la labor misma del

grupo especial y el restoc a las
actuaciones del Consejo en el

asunto y a las consultas que en el
ambito de este 6rgano se celebran con las partes en el diferendo

2. FUNCIONAMIENTO DEL GATT

El organo superior del GATT es el

periodo de sesiones de
ltas Partes Contratantes

que suele celebrarse una vez por afo El
Consejo de Representantes esta facultado para ocuparse tanto de los

asuntos en tramite como de los de caracter urgente entre los periodos

de sesiones de las Partes Contratantes £l

Consejo se reune unas
nueve veces por afo

Emanando det Consejo de Representantes existen otros

importantes comités permanentes como son en primer término, el

Comité de Comercio y Desarrollo. que examina y hace recomendacionas

sobre las interrelaciones. a mivel analitico, de politicas e institucional,

cuestiones financieras,
general, desarroilo Asimismo.

entre o comercial y las monetartas y. en

se tenen el Comité de Restricciones

de balanzas de pagos). el Comité de
Agricultura, el Comité ge Productos Industriales, y otros encargados de

Cuantitativas (por razones

examinar (a situacién de! comercio de textiles y vestido, las concesiones
arancelarias; las practicas antidumping,

la valoracion en aduana. las
compras del sector publico;

las subvenciones y las medidas
compensatorias,; las hicencias de importacion; los obstaculos técnicos al

comercio;, el comercio de ia carne, el comercio de productos lacteos. el
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Cuantitativas (por razones de balanzas de pagos), el Comité de

Agricultura; el Comité de Productos industriales, y otros encargados de

examinar la situacion del comercio de textiles y vestido, las concesiones
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compensatorias; las licencias de importacion. los obstaculos técnicos al

comercio;, el comercio de la carne, el comercio de praoductos lacteos, el
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comercio de aeronaves csviles Yy fos asuntos presupuestarios
financieros y administrativos

Se establecen grupos de trabajo (comites especiales) para
tratar los asuntos corrientes como ias solicitudes de achesion al
GATT el examen de ios acuerdos conclurdos por 1os paises mitembros
con objeto de comprobar su contormidad con las disposiciones del

Acuerdo General, o el estudio previo de asuntos sobre ios que los

paises mMiembros desean adoptar wumna decision zolectiva Cor
frecuencia se establecen Grupos especiales ae conctlhiacion
encargados de examinar ias diterencias entre paises miembros

Estos ttenen una vida temporaimente himitada una veX conclurdo el
estudio de! caso concreto que le fue asignado y debidamente
informadas las Partes Contratantes de sus concius ones sobre las

que han de pronunciarse. 10s GQrupos ce trabajo quedan disueitos

Las decisiones del GATT se toman generalmente por
consenso y No por votacion En las raras ocasiones en que procede
a votacién, cada parte contratante (pais miembro) tiene un voto En
la votacion de decisiones suelie bastar la mayoria simple pero se
necesita una mayoria de dos tercios de los voltos emitidos. que
comprenda mas de !a mitad de los paises miembros, para la
concesién de “exenciones”, que como ya se sNndico. son
autorizaciones otorgadas en casos particulares. para dejar de cumphir

determinadas obligaciones impuestas por el Acuerdo

La vigilancia de las politicas comerciales nacionales es una
parte importante de la labor del GATT en general y de muchos de sus

diferentes comités en particular. También ocupa una posiciéon central

en las negociaciones de ia Ronda Uruguay referentes a
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modificaciones mstitucionates del! GATT Se prevé que en la Ronda
Uruguay se acepte la propuesta de establecer un sistema de
examenes de las politicas comerciales nacionales en virtud del cual
{os mitembros del GATT exam:inaran colectivamente y Con regularidad
todos los aspectos de la politica comercial de un pais geterminado
Otra reforma es ja celebracion de reumicnes prrodicas de jas Partes

Contratantes a nivel minister;al

La Secretaria del GATT integrada por cerca de 300
funcionarios se encuentra ¢en Ginebra Suiza y al frermte de etla esta
su Director Genera! Ei presupuesto det GATT para os uwitimos anos

se cifro en unos 74 millones ge francos suIzos v los paises Mmiempros

lo sufragan en proporcion a su parycipacion en el comercia mundial

3. FORO DE DISCUSION Y DE NEGOCIACION EN MATE-
RIA DE COMERCIO

La reduccion sustancial de los aranceles aduaneros y de las
demas barreras comerciales es uno de |los princ:pales objetivos
fijados en el Acuerdo Genera! y ha constituido ta finahdaa de las
siete "“rondas” de negociaciones comerciales multitaterales ilevadas a
cabo en e! GATT las de 1947, Ginebra. 1949 Annecy. Francta 1951,
Torquay, Ingiaterra. 1956. Ginebra, 1960-61 -Ronda Dilion-. Ginebra.
1964-67 -Ronda Kennedy-. Ginebra, y 1973-1679 -Ronda Tokio-
Ginebra, asi llfamada porque el punto de partida de las negociaciones
fue una Reunién Mimisterial cetlebrada en la capital japonesa en
septiembre de 1373 La octava ronda, la Ronda Uruguay. se inicio en
punta del Este. Uruguay, en septiembre de 1986 y culmind en

diciembre de 1993
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La Ronda Uruguay

de 1986 se acordo inuciar las
la ronda Uruguay La

Ef 20 de septiembre
negociaciones comerciales multilaterales de
decision fue adoptada por los Ahir:siros de Comercio reunides en
Punta de! Este. Uruguay y fue er parte la culminacidn del traba;o
comenzado. después de ia anterior
celebrada en Ginebra en noviembre de 1582

Reunmon minister:al de! GATT

Les principales objetivos Que se propusieron eantonces

fueron entre otros 10s siguientes

ilas presiones proteccionistas y avancar en el
facihtar un adecuado acceso a

A) Contener
proceso de apertura multilateral para

los mercados

B) Reforzar la disciplhina en Jlas areas tradicionales de!
comercio internacional para evitar por una parte, practicas desleales
de comercio y. por otra. que el compate a esas practicas no se

conwvierta en instrumentos de proteccionismo disfrazado

C) Extender las disposiciones d3ei GATT a nuevas areas del

comercio internacional, como son ta propiedad intelectual y los

Servicios. y

D) Incluir en las reglas del GATT la agricultura. los textiles y
otras areas cuyo comercio, hasta ahora. no se rige abiertamente por

las disposiciones generales que se aplican a otros bienes

La Ronda Uruguay generd 28 acuerdos multilateraies, mas el

articulo del! GATT y acuerdos plurilaterales que arrojan un total de 45
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temas especificos Se establece la Organizacién Mundial de
Comercio (OCM) en sustitucidn del GATT

E! objetivo de la nueva Organizacion es el de ofrecer mayor
cartidumbre y e! establecimiento de reglas claras para regular el
intercambio de mercancias y servicios ademas servira de marco
institucional en todos los acuerdos negociados en el area de bienes y

servicios, propiedad intelectual y soiucton de controversias

Sera el maximo organo de supervision de l0s CoOMpPromM:sos
adqutiridos por los 117 paises firmantes (cinco de ellos se encuentran
en calidad de observadores) y a ella recurriran aquelios pa'ses que
vean mermados sus intereses comerciales por un tercer pais,
evitando con ello represalias uniiaterales. ya que fungira como arbitro
entre las partes involucradas mediante el establecim:ento de paneles
que seran ios encargados de hacer tas recomendaciones pertinentes
frente a una agresion comercial

Respecto a esta uitima ronda. se crearon nuevos grupos
para atender los siguientes asuntos

=El comité de negociaciones comerciales

«El grupo de negociaciones del comercio de mercancias
eAranceles.

«Medidas no arancelarias

«Productos obtenidos de la explotacion de 1os recursos naturales.




«Textiles y vaestido

eAgricultura

eProductos tropicales

eArticulos de! Acuerdo Genaral (GATT)

sAcuerdos y convenios de las negoc:aciones comerciales

mulitilaterales
eSalvaguardas
eSubvenciones y medidas compensatorias

«Aspectos reiacionados con et comercio de {os derechos de

propiedad ntelectual. incluyendo ios bienes faisificados

*Medidas relacionagas con el comercio en ias inversiones

extranjeras

«Solucion de controversias

eFuncionamiento del Sistema del GATT

*El grupo de negociaciones del comercio de servicios.
4. EL GATT Y LOS PAISES EN DESARROLLO

Aproximadamente dos tercios de los paises miembros del
GATT se encuentran en las dos primeras etapas de su desarrollo



econdmico E! Acuerdo General. como orgamnsmo cuyas normas rigen

la mayor parte del comercio mundial reconoce su responsab.idad de

factlitar et crecimien!o ecoNoM:Co de esS0s paises

Los paises en gesarrolio participan plenamente en la tabor del

GATT Su presencia No solo revela Que estan decididos a defenrder sus

intereses comerciales siNO también que reconocen gue el exits de sus

propios esfuerzos para fomentar su desarrollo economico esta

estrecnamente vinculadoe a la continua expansion del comercio mundial

A su ver esta expansion det comercio depende en gran meaica del
emperno dei GATT por mantener un s -stema de

La promocicn de los

resuitado gue tenga el
comercio mundial ablertc y mas eqguitativo

INntereses comercrales de [os paises en desarrollo fue uno de Ios

objetivos esenciales de la Ronda Tokio y también de los de 'a Ronda
Uruguay Cabe semalar asimismo. que varnas disposiciones de’ Acuerdo

General han perm:tido durante muchos afios a estos paises ap!icar con

flexibihidad algunas normas del GATT

5. MEXICO EN EL GATT

Con fecha 22 de noviembre de 1995 se publicd en el Diario
Oficial ge la Federacion, la opinion de los Senadores Integrantes de
tas Comisiones Urnidas de Desarrollo Econdmico y Social. de
de Hacienda y Segunda Seccidon de
adhesion de México al
Las

Comercio y Fomento Industrial,
Reiaciones Exteriores relativa a la eventual
Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio-GATT

Comisiones informaron lo siguiente
“Tomando en cuenta las consideraciones

anteriores, tas Comisiones Unidas que
suscriben, expresan que nNno existe a su
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juicro. inconveniente alguno de orden
econdémico. politico juridico o social para
que el Gobierno de la Republica. si asi lo
juzga convenmente Nicie en el Momento que
considere oportuno negociaciones con las
partes contratantes agel Acuerdo General
sobre Aranceles Aduaneros y Comercio
(GATT) con el proposito de concertar su
eventual adhes:én a ese organismo en los
términos que mejor convengan al interes
nacionat ”

Con fecha 25 de noviembre de 1585 el Licenciado Miguel de
ta Madrid. en ese entonces Pres:.dente de la Republica encomendo al
Secretario de Comercic y Fomento Inacustrial 'a conduccion de Jas
negociaciones 1nternacionales necesarias para conseqgutr la adhesion
de Meéxico al Acuerdo General asymismo le ordeno el cumphmento

de los siguentes hineamientos y criter:2s

1) "El protocclo de Adhesion se circunscribira
plenamente a lo gque establece la Constitucion
politica de {(os Estados Unidos Mexicanos y
todas Jas demas leyes que salvaguardan la
vigencia y ef ejercicio de la soberania nacional
Asimismo. debera ajustarse a lo dispuesto en el
Ptan Nacional de Desariclio y sus programas
sectoriales y regiconales especialmente en sus

capitulos relativos al fomento industrial y
comercto exterior, de tal manera que,
considerando el ambito de competencia dei
Acuerdo al que se pretende adherir, se

garanticen el Protacolo correspondiente itas
modandades y oOrientaciones e nuestra politica
de desarrollo ~

ii) “La negoctacidon respectiva debera tener como
marco de referencia el Protocolo negociado por
México y adoptado por las partes CONTRATES
en 1979. La politica comercial que hemos
vaenido aplicando durante 1Jos uGltimos anos,
facilita el proceso de adhesidon. Adicionalmente,
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debera atender las disposiciones gue en su
momento contenga la Ley Regiamentaria del
Articulo 131 Constitucronal en materia de
defensa contra practicas desiealas en el
comercio exterior. cuya imciativa ne sometido al
Honorable Congreso de fa Union

iii) "El proceso de adhesiomn debera reconocer la
situaci1én de Mexico como el pais en desarroilo
asi como la plena aphicacion de tas
disposiciones que e concedan trato
diferenciado y mas favorable

tv) "Durante la negociacion se debera mantener el
respeto total a la soberania sobre Ilos recursos
naturales en particular 105 energehizc< s lguaimente
debera tener en cuenta ias Iisposic.CNas @en matena
de compras al sector publico’

v) “En las negocsaciones se oromovera un
reconocimiento al caracter priornitan:;o de! sector
Agropecuano de México por constitulr @ste un
pitar fundamentatl dentro aet desarrolio
econdmico y social del pais

vi) “Dentro del marco generatl de las negociaciones
se buscara mantener la flexbihidag necesara
para el usc de tos controles al comercio
exterior. en el contexto de la politica actuat de
sustitucion gradual de! permisoc previo por el
arancei Los productos que no podran
considerarse en la negociacion son aquellos que
afectan la seguridad nacional o la salua pubiica,
y los productos agropecuarios sensibles para la
economia nacional. ™

Por acuerdo del Gabinete de Comercio Exterior fue creado
un Grupo Intersecretarial para llevar a cabo el proceso de
negociacién de 1la Achesion de Mexico al Acuerdo General. Este
Grupo fue coordinado por la Secretaria de Comercio y Fomento
Industrial y contd con la participacion de |la Secretaria de Relaciones
Exteriores, Hacienda y Creédito Publico Energia. Minas e Industria

Paraestatal, y Agricultura y Recursos Hidraulicos
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El 26 de noviembre de 1985 el Gobierno de México envido al
Director General del GATT una comunicacidon por la que se e hizo
saber a dicho funcionario su decision de solicitar Que se 1nciara el

proceso de aahesion de nuestro pais al Acuerdo General

Mediante comunicacion de fecha 4 de febrero de 1986 el
Gobierno de México envio al Director General del GATT el documento
conocido como “Memorandum sobre el Regmen de Comercio
Exterior”, preparado por el Gobierno de Mexico para que sirviera
como base de las reuniones de! Grupo de Trabajo Este documento

fue oportunamente aprobado por el Gabinete de Comercio Exterior

En su reunton del 12 de febrerc de 1986 el Consejo de
Representantes del GATT establecid un grupo de trabajo con et
mandato de examinar fa solicitud de Adhesidn al Acuerdo General
presentaaa por el Gobierno de Meéxico, asi como hacer
recomendaciones al Consejo sobre dicha cuestion Algunas partes
contratantes formularon preguntas especificas sobre el Memorandum
expresado por Meéxico en relacién con su régimen de comercio

exterior, las cuales fueron contestadas el 14 de abri! de! mismo afio

Después de un proceso de intensas negociactones el Grupo
de Trabajo dio por concluida su encomienda, mediante la adopcion de
los siguientes documentos: Proyecto de Protocolo de Adhesién de
Mexico al Acuerdo General. Informe de! Grupo de Trabajo y lista de
los productos Que Meéxico concesiona como aportactén por su
adhesién al Acuerdo General (documentos L/6010) Estos
documentos fueron aprobados por el Grupo de Trabajo en su ultima

reunion celebrada el 15 de julio de ese mismo afo.




72

Debe destacarse de manera especial ia parte preambuiar

Protocolo de Adhesion de México al Acuerdo General,
GATT,. reconocen que

del en la que
los Gobiernos que son partes contratantes del
México es un pais en desarrollo, garantizandose de esta manera gue

en todo momento México puede invocar y tiene derecho a recibir el

tratamientc especial y mas favorabie prev:sto en el Acuerdo General

para paises en desarrolio En especial el estipulado en su parte

cuarta, tntegrada por los articulos XXXVI XXXVil y XXXVIil en la
llamada “Clausula de Habilitacion”,
forman parte del sistema juridico del

negeociada durante la Ronda Tokio

y en otros instrumentcs qQue

GATT Con la incorporacion de este reconocimiento en tavor de
México, se dio cumpiimento a Jlas instrucciones gGgue sobre el

particular giro el Presidente

GATT el 24 de agosto de

Mexico se adhirio formaimente al
la Republica. dicho

1986, y al ser ratificado por el Senado de
instrumento pasd a formar parte de nuestra legisiacion nacional, el 6

de noviembre de 13986
En su calidad de parte contratante de! GATT. Meéxtico
participa plenamente en todas las actividades del GATT y disfruta de

todas las concesiones arancelarias negociadas por las partes

contratantes desde la entrada en vigor de! Acuerdo General, a traves
igual forma. tiene a
GATT. entre elios

de la clausula de la nacién mas favorecida De

su alcance los demas beneficios demandantes del
la posibilidad de recurrir al pracedimiento de solucidon de diferencias,
a recibir un trato especial y mas favorable por su condicién de pais

en desarrolio y a utihzar de manera efectiva salvaguardias para

proteger su produccidn nacional
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y del

Protocolo de Adhesidn. México adqquirid una sene de Compromisos ante sus

sOCIOsS comerciales, los cuales s ha cumphido de 1a manera siguiente

6.

continuacion se exponen brevemeante:

v

")

i)

W)

Consohdacion de ia totalidad de

la Tarifa ge! impuesto
General de lmportacion jod

a un arancel ma«uamos ge 5C% aa
se otorgaron concesiones arancelarias a
373 productos por debajo de dicha tasa

valorem Ademas,

o cual =quivale a
590 fracciones en @l actual sistema armonmizado

El reconocimiento de las PARTES CONTRATANTES de

que las maedidas gque Mexicce aplica al sector agricola

estan onentadas a fomentar su produccion. mMmantener el

mngreso Y las oportunidades del

empleo de tos
productores nacionales

La eliminacion total de los precios ohiciales Qgque se&

utilizaban como base gravable, para calcular los

impuestos a 1a importacién

La adhesion por parte de Mexico a cuatro codigos de

conducta surgidos de la Ronda Tokio antidumping.

valoracion aduanera, ltcencias de importac:on Y
obstaculos técnicos al comercio
CONTENIDO
£l ! Acuerdo Genearal contiene 38 articulos, Que a



PARTE 1

El articulo | contiene !la clausuta fundamental gque garantiza
a todos 10s paises miembros igualaad de trato por medio de 1a Nacidon

Mas Favorecida (NMF)

En el articulo !t se preve las reducciones arancelarias que
al «r enumeradas en las listas anexas al Acuerdo General quedan

consolidadas y forman parte integrante del prap:o Acuerdo
PARTE Il

El Acuerdo General se aplica “provisionalmente” Los
miembros tienen qQue aplicar las normas de {a Parte [l “en toda !a
medida que sea compatible con su fegislacion vigente™ en el momento

de adherirse al Acuerdo Generat

En el articulo 1ll se prohiben los impuestos interiores y otras
medidas internas que discriminen contra las 1mportacienes {(Principio

del Trato Nacionatl)

Los articulos IV (peticulas cinematograficas), V (hibertad de
transito), VI (derechos antidumping y derechos compensatorios), VH
(foro aduanero). VIl (derechos y formalidades). IX (marcas de origen)
y X (disposiciones comerciales) son los “articulos tecnicos”
encaminados a prevenir o limitar la mpiantacién de medidas no

arancelarias con fines de proteccidn comercial.

Los articulos Xi a XIiV tratan de las restricciones
cuantitativas: el articulo Xl contiene la prohibicién general de estas
restricciones; el articulo XIi especifica la manera en que pueden
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utilizarse por razones de balanza de pagos. e! articulo X!l exige que
se apliquen sin discriminacién y el articulo XiV las excepctones a la
regla de no discriminacién contenida en el articulo anterior

El articulo XV se refiere a la colaboraciéon del GATT con el

Fondo Monetario internacional

Ei articulo XViI titene a la elimnaciéon de las subvenciones a

la exportacion
En el articulo XVIl se exige que las empresas comerciales
incurran en discriminaciones en sus acltividades de

de! estado no
tas compras

En este mismo articulo se exceptuan

comercio externior
Acuerdo General Este tema

gubernamentales de las reglas del
quedd cubierto posteriormente por un Codigo

En el articulo XVHI se reconoce que los paises en desarrolio

pueden tener necesidad de cierta flexibihidad arancelaria y de aplicar
algunas restricciones cuantitativas para conservar sus reservas de divisas

En el articulo XIX se fijan las medidas de urgencia que

pueden adoptarse contra las importaciones que causen perjuicio a los

productos nacionales (salvaguardias)

En los articulos XX y XX| se especifican las excepciones al

Acuerdo General. admitidas por razones generales o de seguridad,

respectivamente (por ejemplo, las necesarias para proteger la salud
publica).

E! articuto XXIt trata de las consultas y el XXHI de la

solucién de diferencias.
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PARTE 111

En el articuio XXIV se regulan las condiciones en que las
uniones aduaneras y las zonas de libre comercio pueden constituir

excepciones al principio de {a nacion mas favorecida

En el articulo XXV se prevé la accion colectiva de las partes

contratantes. las exenciones se conceden en virtud de este articulo

L.os articulos XXVI a XXXV contienen disposiciones
generales sobre |la aplhicacién del! Acuerdo Generat Tratam de su
aceptacion y entrada en wvigor (XXVI). del retirc de concesiones
arancelar:as a |os paises gque dejan de ser miembros (XXVIl) de las
negociaciones arancelarias y la modificacion de las listas {XXI1X). de
las enmiendas al Acuerdo General (XXX) del retiro (XXXIl). de la
definicion de "partes contratantes” (paises miembros) (XXXII). de la
adhesion al GATT (XXXIill), de los anexos al Acuerdo (XXXIV) y de la
no aplicacion de las disposiciones de! GATT entre determinadas
partes contratantes (XXXV)

PARTE Vv

Los articulos XXXVI, XXXVIl y XXXVIi|, agregados en 1965, se
refieren a las necesidades especiales de los paises en desarrolio. En el
articulo XXXVI| se fijan los principios y objetivos det GATT en lo reiativo
a satisfacer esas necesidades, en el articulo XXXVIl se exponen los
compromisos que con este fin contraen los paises miembros y en el
articulo XXXVIIl se prevé la accién colectiva de éstos
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7. MEXICO EN LA RONDA URUGUAY DEL GATT

Si: bien en la Ronda Tokio se dio un importante impulso a la
liberalizacién del comercio internacional. se de)dé sin resolver temas
comerciales de gran importancia como las salvaguardas, los textiles y

la agricultura

La Ronda Uruguay es un 1ntento por amphar {a cobertura del
GATT a nuevas areas como la agricultura. los textiles, los derechos
de propiedad intelectual 1os servicios y las medidas de inversion
relacionadas con el comurcio reforzar las oisciplinas en las areas
tradicionales del Acuerdo General y revertir las tendencias

proteccionistas consecuenc:a de un creciente comercio mundiat

Se trata del proyecto mas ambicioso en la historia det GATT
para garantizar un entorno comercial internacional estable. previsible
y no discriminatorio, considerando !os intereses tanto de paises
desarrollados, como de paises en desarrollio En las negociaciones
particapan 108 paises y por primera verx Meéxico participa como
miembro de pleno derecho en el GATT

La conclusion de la Ronda estaba prevista para la Reunion
Ministenal del Comité de Negociaciones Comerciales (CNC), que se
celebro en Bruselas, Bélgica en diciembre de 1990 Sin embargo, las
grandes divergencias en materia de subsidios agricolas,

particularmente entre la comunidad Europea (CE., Estados Unidos y el
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I

Grupo Caims impidieron que las negociaciones finalizaran en esa

ocasidn. bloqueando los avances en otras areas de la Ronda

Objativos de México en 1a Ronda Uruguay

México otorga la mayor importancia al fortatecimiento de!
Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio y al éxito ade
la Ronda Uruguay Ambos objetivos son cruc:ales para immpulsar el
comercio mundial de bienes y servicios y la transferencia de
tecnologia. sustentado en un sistema de comercio internactona!
estable. transparente equwitativo y MNo Aiscrimninatorio En este
contexto, la participacion de Mexico en la Ronaca Uruguay se ha

orientado al logro de los siguientes objetivos fundamentales

1 lograr un acceso mas estable 1'% seguro de las

exportaciones mexicanas a los mercados internacionales:

1. capitalizar tas medidas de liberalizacion uniiateral
adoptadas por Meéexico en los uitimos afios. obteniendo

reciprocidad por parte de sus sOCIOS comerciales,

iii. apoyar el establecimiento de reglas internacionales para
proteger los derechos de propiedad intelectual, sin que
esto constituye un obstaculo al comercio legittmo y al

acceso de nuevas tecnologias

iv. apoyar la creacidn de un acuerdo muitilateral de
servicios, basado en e! principio de no discriminacién

) Grupo de paises desarroliados y en desarrollo exportadores de productos
agropecuanos que apoyan |a liberalizacion agricola Argentina, Australia, Brasil,
Canada, Colombia, Chile. Filipinas, Hungria, Indonesia, Malasia, Nueva Zelandia,
Tailandgia y Uruguay.
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{nacién mas favorecida y trato nacional). para regular la

Iiberalizacién del comercio mundial del sector, y
v contribuir al fortalecimiento del mecanmismo de soiucion
de diferencia del GATT para hacerlo mas agil y eficiente

México sostiene Que para lograr un paquete de resultados

equilibrado y aceptabie para todos. cada participante tendra que

hacer esfuerzos por aicanzar compromisos politicos en todas la areas
Asimismo, Mexico ha subrayado que ta Ronda es
mundaal como para
ta Ronda Uruguay

de la negociacion
demasiado tmportante para e] comercio
arriesgarla al fracaso o a una demora excesiva
es prioritaria para México. ya que facihitara un acceso segurc de las

exportaciones mexicanas a los mercagos Internacionales apoyando

ESTA TESIS MO Degg
WA D LA BiBLIOECH

su ditversificacion
Resultados Favorables de la Ronda Uruguay para México

Reduccién promedio de! 33% en los aranceles de las

exportaciones del sector industnial. convirtiendo de facto la medida

en una ventaja comparativa para nuestras exportaciones

Ebiminacion o reduccion significativa de 1mpuestos a sus

ventas internacionaltes de productos siderdurgicos, metales no

ferrosos, cerveza, quimicos y textiles

Rebaja del 20% en los aranceles sobre las exportaciones de

frutas y hortalizas a los mercados de la Unidn Europea (UE), asi
como una reduccidn del 40% de aranceles sobre productos

industriales para esta misma regién
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Por otro lado. cabe sefalar que durante la ronda de
negociaciones, nuestro pais hizo una serie de sugerencias para un
mejor funcionamiento y desempeno del GATT que tuvieron como fin
contribuir a reforzar el sistema mundial de comercio. apoyo a la
creacion del GATT que tuvieron como fin contribuir a reforzar el
sistema mundial de comercio apoyo a la creacion de lta OMC.
impulsar las negociaciones relativas a dumping. defensa contra
practicas desieales aceptacion de subsidios ecologicos y trato

especial para paises en desarrollo en futuras controversias




COMPOSICION DEL GATT

SO

SREERERE

Tiurqes
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ORGANIZACION PARA LA COOPERACION

Y DESARROLLO ECONOMICOS (OCDE)

Lta OCDE es un foro de consuita y coordinacton

intergubernamental que actualmente agrupa a 24 paises Fue creada

en 1960 con la finalidad de expandir la economia y ei empieo,

promover e} bienestar economico y soctal mediante la coordinacion

de las politicas economicas y sociales de sus estados miembros vy
estimular y armonizar fos esfuerzos en tavor de

desarrolio

los paises en

Aspectos Institucionales e instrumentos juridicos de la OCDE

Su organo rector es el Consejo. tformado por un

representante de cada pais miembro y dirigido por un secretartc

generatl que efectua reuniones semanales en Paris, sede de
Organmzacion Ei

la
Consejo se reune anualmente a nivel mimisternial
con objeto de i1dentificar las prioridades y detin:r
futuras de ta OCDE

tas actividades

Ei Consejo es el encargado de emitir dos
deliberaciones ias Decisiones vy las

npao de
Recomendaciones. qQue
constituyen el conjunto de disposiciones legales de {a Organizacidn

Las primeras obligan inadiscrimnadamente a los paises miembros,

vinculandolos juridicamente Las segundas son expresiones de

votuntad politica, por lo que no son obligatorias; sin embargo, su

incumplimiento es cuestionado por e! Consejo
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Entre las principales Dec:siones de la Organizacién
destacan las Decisiones de 1976 y los Codigos de Liberalizacion de
Operaciones tnvisibles Yy de Movimientos de Capitales, que
constituyen el conjunto de CoOmMpPramMisos contractuales mas

importantes adoptados por ios paises miembrcs de la OCDE

Las Decisiones han dado origen a organismos autoénomos
encargados de actividades especificas realizadas por ta OCDE ta
Agencia Internacional de Energia Nuclear e! Comite de Asistencia al
Desarroilo y el Centro de Desarrollo Por 'a mmportancia economica y
politica gue @! sector energetico ttene en la economia mexicana,

destaca ia AlIE

Los trabajos de la OCDE se organizan aen comites, grupos de
expertos y grupos de trabajo. que en conjuntoc suman mas de 150
Las Decisiones y Recomendaciones dan vida a ios comités
Actualmente, Meéxico participa en catorce de los veinticuatro comiteés
como miembro de pieno derecho en e! Comité del Acero desde 1990,
como invitado en el Comité de Examenes de Economia y Desarrollio. y
como observador en doce comites y en ei Grupo de Trabajo sobre
Perspectivas a Corto Plazo det Comité de Politica Econamica

Decisiones de 1976.
Las decisiones sobre invarsion tnternacional y Empresas
Multinacionales 0 Decisiones de 1976 contienen cuatro instrumentos

intimamente ligados entre si:

A)lnstrumento de Trato Nacional.



B)Lineamientos para Empresas Muitinacionales
C)lincentivos y Desincentivos a ta Invers:6n Extranjera
D)IRequisitos Conflictuales

El Comité de Inversiones Internacionales y Empresas
Multinacionales (CIME., por sus siglas en ingles) es responsable de
todos los asuntos relacionados con la interpretacion y 1a aphicacion
de todos los instrumentos vy disposiciones relativos a dichas
actividades

En abri) de 1991, el gobierno de Mexico expreso su deseo de
convertirse en miembro de pleno derecho de la Organizacion para la
Cooperacion y el Desarrollo Economico Ja OCOE A partir de
entonces se& INICIO un proceso de acercamienta gradual durante el
cual! Mexico ha particspado activamente en diversos comités de ia
Organizacion

Durante Ia Reuniéon Mimisterial Anual de ta OCDE. en junio
de 1893, se emitid® un comunicado en que l0os MiINistros i1nNvitaron a ta
Organizacion para que. conjuntamente con Meéxico, examine (oS

términos y las condiciones en que éste podria incorporarse

Proceso de Adhesion - La declaracion munisterial marca el
fin del proceso de acercamiento e inicia el procedimiento formal de
ingreso de Meéxico a la OCDE. El proceso de adhesién se describe en
un documento elaborado por la Direcciéon Juridica de la Organizacion
y enviado por el secretario general a la Secretaria de Relaciones
Exteriores. Las principales etapas de este proceso son
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A)La presentacion al secretario general de un memorando
que analice la compatibilidad de la legistacion mexicana
en los codigos decirsiones y otros instrumentos de |a
Organizacién senalando las reservas que Mexico

mantendra

B)El memorando se turna a los comitées correspondientes

para su evaluac:idn y en su caso negociacion con México

C)E|l gobierno de Mexico presenta al secretario general un
segundo memaorando que Ncluya tos resultados det
proceso de consulta y negociacion con Ios comités y gque

confirme su interés por adherirse

D)ElI Consejo de la OCDE examina este memarando y. con
base en las recomendaciones de 1os com:tes que hayan
participado decide s: 1nvita a! gobierno de Mexico a

ingresar a ta Organizac:én

E)Cuando e! Consejo invita a Mexico se presenta una

solicitud formal de adhesion

F)YElI Consejo ratifica la invitacién al gobiermo de Mexico
para su adhesion y este ultimo deposita el instrumento de
adhesion ante el gobierno ael pa:s sede de la
Organizacion

El instrumento de adhesion es el memorando de reservas del
gobierno de Mexico., previamente negociado con la Organizacion a
través de los comites correspondientes Para completar el
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procedimiento. se em:ite una resolucion del Consejo notificando la

adhesion y la fecha de su entrada en vaigor
Beneticios de l1a OCDE para México

Al ingresar a ta OCDE Mex:co estaria en posibilidad de

participar como miembro de pleno derecho en todas las actividades

de 1a Organizacién qQue convengan a sus Intereses Entre los

beneficios que le aportaria su adhesion a este arganismo destacan

los siguientes

AY La adopcion qe COMPromMisos respecto a ciertos

estandares internacionatles de conducta garantizaria la consobidacion

de jos avances Que Mexico ha realizagdo en materia economica ya

que las politicas de los paises miembros de ia Qrgamzacion

coinciden con la Qque México ha adoptagso

B) E! sntercambio de experiencias en el
con otros paises miembros vy

diseno de politicas
la posivilidad de participar en un forc
donde se consultan y coordinan las politicas macroeconomicas de los

paises mas desarrollados. ademas Mexico tendria acceso al cumulo

de nformacion qQque genera la Organwzacion en multiples areas de

interés econémico y soc:al

3) Al gquedar considerado como un pais de menor riesgo

Meéxico podria aumentar significativamente su captacién de inversion

extranjera y obtener accesco al financiamiento 1nternacional en

términos Mas ventajosos
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TRATADOS DE LIBRE COMERCIO
ENTRE MEXICO, ESTADOS UNIDOS Y
CANADA

ANTECEDENTES

Como resuitaco de! proceso de apertura comercial de México
y de los buenos resulitados obtenidos por la comunidad Europea en su
INntegracton como bloque economico. a princtpios de la déecada de los
90's se inician las negociaciones para el establecimiento de un
‘fas nacicnes de Ameérica del Norte.

eliminacidn de las barreras al

Tratads de Libre Comercio ente
cuyos objetivos primordiales serian la
comercio y a la inversidn entre los paises miembros. lo que permitiria

a la ver ser mas competitivos, tanto de manera individual, como a

nivel regional

CRONOLOGIA:

1980. En entrevista enire los entonces Presidentes de

México y Estados Unidos. se aborda la conveniencia
del establecimiento de mecanismos de integracion

econdmica. constituyendo un TLC la mejor opcidn

Poco desrcues Canada manifiesta su interés por

participar.

se anuncia la decision de emprender
iograr un Tratado de

1991. En febrero
negociaciones trilaterales para
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Libre Comercio que eliminara progresivamente

los
obstiaculos al comercio.

14992. Conclusidén en el mes de agosto de las negociaciones
formales del TLC
En octubre, los responsables de la potitica comercial
de cada pais mMmembro, rubrican el texto en presencia
de los tres mandatarios de estos paises
Para diciembre, ios Presidentes de Meéxico, Estados
Unidos y Canada. firman el texto del TLC.

1993,

El texto es aprobado por las camaras respectivas de

cada uno de ios paises participantes del TLC

1994, A partir del 1° de enero entra en vigor el TLC
ASPECTOS BASICOS DEL TLC

El TLC es un cuerpo normativo complejo que agrupa una
serie de reglas elaboradas mediante un acuerdo comercial por los
gobiernos de Estados Unidos. Canada y Mexico, el cual, una vez

aprobado fue endosado al sector privado de l0os paises participantes
para su aplicacion.

Naturaleza juridica del TLC.

Es importante destacar qué naturaleza juridica
tratado para la legisiacion

tiene el
interna de cada unao de

los tres paises
integrantes.
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En Estados Unidos {a naturaleza juridica del TLC, consiste
en un acuerdo ejeculivo congresional, cuya negacién se llevo a cabo
via el procedimiento de fast track Dticho acuerdo lo negocia el
Ejecutivo Federal y requirto !a aprobacion por mayoria simple de las

dos camaras'’

En Canada el TLLC ttene la naturaleza juridica de un tratado
internacional. cuya atribucion competae a la Corona y su ejercicio es
llevado a cabo por el Poder Ejecutivo Para comenzar las
negociaciones e niciar tos textos. se rfeqQqu:ere de la aprobacion
minmisterial Y finaimen'te sara su ratificacton es preciso el
consentimiento del Gobernador General En Canaga no se requiere
ia aprobaciéon del Parlamento pero en la practica siempre son

sometidos a su consideracion

Al i1gual que en Estados Unidos el Tratado oe Libre

Comercio tiene la misma jerarquia que las leyes federales

En México, e TLC tiene I(a naturaleza de wun tratado

internaciona!, con la misma jerarquia Que |0s Otros paises

Profundizando lo anterior, la Convencidén de Viena sobre el
Derecho de los Tratados utihiza el término geneérico de “tratado’” para
referirse a todos !0s instrumentos Qque crean un CcCoOmMpromiso
internacionat y a los cualies sueie atribuirse una diversigad de
denominaciones, otorga el mismo valor congresional Por

« destscer

?) Es aems o) TLC sa los EU tiena ts m-sma jarsrquia que les leyes faderalsstpip &2 tmp
®n af srticule 1 de 1s Constitucidn do lox Extades Unidos, Gnicaments 5o pravé le
o1 cangr
. sy aprabecién es més compizads gus un
comgrusiennios tisnen bajs of derache do Ented
s cen fundemantes sn el articuls Vi de sw Constitacién y fss




consiguiente, existe equivalencia entre un acuerdo-ejecutivo
congresional en Estados Unidos y un tratado tnternacionail para
México y Canada

Con base en el estudio de la Convencion de Viena y demas
disposiciones de caracter internacional se pueden desprenger una
serie de efectos juridicos aei TLC a nivel internacional destacandose

los sigutentes

1 - Los gobiernos fegerales son responsables
iNnternacionalmente por 1os actos de los gobiernos estataies y/o

provinciales

2 - independientemente de las normas de derecho ‘nternc
relativas a la jerarquia de los tratados internacionales dentro de la
piramide de leyes existe responsabihidad internacional si1 no se

cumple con lo pactado en ese ambaito

Previo al estudio del TLC. nos detendremos a anatizar una
sene de aspectos de caracter introductor:o. que nos ayuden a
comprender de manera adecuada las disposiciones contenidas en

tales aspectos

A) Previendo |la posibie futura adhesion de otras naciones al
tratado, se op!c de manera general, en utihizar una terminclogia y un
formato que pudiera ser aplicable a un tratado celebrado entre mas

de tres paises. mediante loc sigu:ente

| Poder Judicinl, ss srming que uns ver inatrumentsdes les trat

orqule qua fas leyes fodernies.

3 intermecions



a) Las reglas especiales aplicables a cada parte se
encuentran contenidas en anexos
pais se adhiere ai

anexos

En este sentido. si un

TLC basicamente se incorporarian

b) En el texto no se menciona a ninguna de las partes de
manera especifica Todo articulo del TLC hace referencia

a "las partes”

C) El texto contiene las reglas o discipitnas generales, los
anexos las e»cepciones

D) No todos los acuerdos u obligaciones contenidos en el

tratado son trilaterales

€y Elt TLC se conforma de capitulos. articulos y parratos

Los anexos se encuentran enumerados conforme a la dispostcion que
regquian Ejemplo. e! articulo 302,

correspondiente al capitulo Il
tiene un anexo 302

F)Y Eil contenido det TLC puede subdividirse en 10s siguientes
universos

a) Comercio de bienas {(Capitulos Il al V)

b) Comercic de servicios y capitales (Capituios X! al X1V y el
XV

E! TLC se estructura de la siguiente manera:

PRIMERA PARTE
ASPECTOS GENERALES
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CAPITULO 1 Aspectos Generales
CAPITULO I Defimiciones Generales

SEGUNDA PARTE
CoMERCIO DE BIENES

CAPITULO 1IN Trato Nacrtonai y Acceso de Bienes al

Mercado :
CAPITULO IV Reglas ge Origen H
CAPITULO V Procedimientos Aduaneros
CAPITULO V! Energia y Petroquimica Basica
CAPITULO VII Sector Agropecuario y Medidas Sanitartas y

Fitosanitarias
CAPITULO Vil Medidas de Emergencia

TERCERA PARTE
BARRERAS TECNICAS AL COMERCIO
CAPITULO I1X Medidas Relativas a Normahzac:on

CUARTA PARTE
ComMPRAS DEL SECTOR PusBLICO
CAPITULO X Compras del Sector Publico

QUINTA PARTE
INVERSION, SERVICIOS ¥ ASUNTOS RELACIONADOS

CAPITULO IX Inversion

CAPITULO Xti Comercio Fronterizo de Servicios

CAPITULO XHI Telecomunicaciones

CAPITULO X1V Servicios Financieros

CAPITULO XV Politica en Materia de Competencia
Monopohios y Empresas de! Estado

CAPITULO XVi Entrada Temporal de Personas de Negocios

SEXTA PARTE
PROPIEDAD INTELECTUAL
CAPITULO XV1I  Propiedad Intelectual

SEPTIMA PARTE
DiSPOSICIONES ADMINISTRATIVAS INTITUCIONALES

CAPITULO XVIHII Publicacion. Notificacion y Administracion de
Leyes

CAPITULO XI1X Revision y Solucion de Controversias en
Materia de Cuotas Antidumping y

Compensatorias
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CAPITULDO XX Disposiciones Institucionales y

Procedimientos para la Sotucion ge
Controversias

OCTAVA PARTE
OTRAS DISPOSICIONES
CAPITULO XXt Excepciones
CAPITULO XXI1 Dispostciones Finates

A conungaciorn de manera sintetizada perc considerada

se PpPropdrziona una panoramica detl contenido del TLC
capilulo por capituto

completa

PRIMERA PARTE
ASPECTOS GENERALES

CAPITULO I Aspecilos Generales

Constituigdo por § articulos y un aneso

en este capitulc se
aborda ei! estabiec miento de una

zona ze tLibre Comercio de

conformigad con el articulo XXIV del GATT® asi como 1os objetivos

defintdos para ehim-nar- obstaculos al comerc.c tacihitar ta circuiacion

fronteriza de brenes y de servicios competencia legal aumento de
mversiones proteccion de derechos ae propiedad ntetectual

cumpiimiento del TLC y solucion de controvers:as

Ei articule 1C1 determina qQue ias
zona de hibre comercio
GATT

partes estabiecen una
ge conformigad con el articulo XXIV dei

) Rlrespecty ) GATY sgutcree:
GATT: a concartar atusr

1 Unidos y Canscs s2n mismbras Set
2618 1t Canstitugien e uNioNes sT.8~era3 y 7ones de Libre comercio.
¥ cusndo Ta Cumpian los 3 Gu entat reguisites 1 Se shmen
Tos intercamtios Camarcioales ontre 103 paies miembian
razvasble. 3 No se obstacuiice el com
GATT) 4 OBligecisn da Petufizer a ls
comercio y ls Ca entragsr fagortes e

semery
n sonre Y2 esencial d
Jalrecitn ke logre Centic de un plate
4% partes cortretentes llox demas Miembros dal
tartes i3

66icas obre 2y opsracisn

wics que p

cio con fas d
pertes cant

zi6n de censtituir uns Zons ds hibre
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Como podemos observar. el fundamentc iegal por e, cual
Mexico. Estados Unidos y Canada proceaieron a crear una zona de
libre comercio es el articulo XXIV dei GATT Qque autorniza su
creacion  siempre y cuando Sse cumptan las conaiciones antes

sefaladas Ademas ean el TLC ias partes ratitican los derecnos y

obligaciones que entre ellos existian de coenforrmicdaa con e: GATT

En el articulo 107 parrate 17 se precisan {os obietivos agetl
tratado contenidos de manera mas espec-tica en principios y regias
siendo fundamentales ios de trato Nnacicra. nacion mas faveoreciaa y

lransparencid mediante 1o siGurentsy

- Eliminar obstacuios al comercic de bienes y servicics

e Promover 1a competencia ieal &n la zona

* Promover la invers:ion en 1os terrnitorios de tas partes

. Proteger los derechos ge propieaad ntelectual

- Crear proced:mientos eficaces Y soiucton de

controversias

- Promover ia cooperacion tritateral regional ¥

multsiateral
El articulo 102, parrafo 2 nos habla de las reglas de
interpretacidn. sefnalando que las partes interpretaran y aplicaran las

disposiciones del! TLC

e A laluz de los objetivos antes sefalados
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- De conformidad con las normas apltcables del

gerecho
nnternacional. como es el casc de la Convencion age
Viena
CAPITULO 1l. Definiciones Generales

capituio

El TLC contiene el sigutente tipo de definiciones
1 - Definiciones de aplcacion general (articuto 201,

2 - Definiciones especiticas gor pais tanexo 201 1)

3 - Definictones especificas iocahizadas al final de cada

Su finalidac es a de e tar nterpretacioneaes erroneas

SEGUNDA PARTE
COMERCIO DE BIENES

CAPITULO 1Y

Cuadaros

comc las aplicaciones de Trato Nacional
fundamental de! articulo i1t ael GATT

aranceles existentes y su eliminacion progresiva y

integrado por 5 secciones 18

Trato Nacicnal y Acceso de Bienes al Mercaco

articulos apendices B
especifica los bienes sibre los cuales se aplhica el TLT as
en base al princ pio
y lo concerniente a 'os

la reaihizacior e

consulitas para acelerar la el'minacion de aranceles

ittt e s i

También contempia ta devaolucion de
productos

aranceles sobre

exportados, programas de diferimiento de aranceles
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aduaneros, exenciones de aranceles aduaneros, bienes y condiciones

que se cumpliran para importaciones libres de arancel aduanero y
bienes sobre los cuales deben aplicarse tasas aramncelarias de nacién

mas favorecida

Otro punto son las medidas no arancelarias en

fas cuates
ntnguna de las partes podra

establecer sobre cualquier brien
restricciones a su iMportacién o expliotacion o venta para exportacion

Se establecen las reglas para vinos y licores destiiados.

normas y etiquetado de los productos

medidas adicionales sobre la
exportacion de bienes

En cuando a las consultas, se lleva a cabo la creacion del

Comité de Comercio de Bienes gquien se encargara de

resolver las
consultas planteadas por las partes

Por supuesto. se abordan ias definiciones pertinentes a 10s

conceptos citados en los articulos anteriores

En suma. el capitulo Il incorpora el principic fundamental de

trato nacronat, por lo que los bienes importados a8 un pais miembro

del Tratado, desde otro de ellos. no seran objeto de discriminacion

Las medidas de acceso

a mercados descritas en este
capitulo establecen las regias

relativas a los aranceles y otros
cargos. asi como a restricciones cuantitativas que

regiran el comercio
de bienes. Entre estas ultimas

se encuentran cuotas, licencias,
permisos y requisitos de precios a importaciones o exportacion
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También se dispone ta elimnaciéon progresiva a todas las
tasas arancelarias sobre bienes consrderados Pprovenmentes de
América del Norte conforme a las reglas de origen fijjadas en el
capitulo correspondiente (Cuadro A)
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Las tasas arancelarias fueron eliminadas nmediatamente. o

de manera gradual. en cinco o diez etapas anuales uniformes

Ademas. el Trataco admite la posibiligdad de qQue los tres

paises consulten y acuerden una eliminacidon arancelana mas

acelerada que la prevista

CAPITULO 1V. Reglas de Qrigen

Este capitulo zcnsta de 15 articuios en el cual se establecen

fas condiciones para considerar cuando un determinado bien sera

originario ge i1erritorio gde una parte y las reglas para e! calculo del

valor de contenido regicnal de bienes, ya sea con el metodo de valor
de transacciéon o el de costo neto

Asi mismo se indican las defimciones
conceptos de Capitulo "Reglas de Origen”

aphcables a los

En otras palacras. el capitulo IV se ocupa de las reglas de

origen, que definen los requisitos que deberan cumplir las
mercancias para gozar del

régimen arancelario preferencial del
Tratado

Los bienes se consideraran originarios de la reg:on cuando
se produzcan en su totaiidad en los paises de América del Norte.
Que contengan materiales que no
consideraran originanos

Los
provengan de la zona se
siempre y cuando los materiales ajenos
sean transformados en cyatQuier pais miembro
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En algunos casos, ademas los bienes deberan incorporar un

porcentaje especifico de contenido regional! que podra calcularse

utilizando e! método de valor de transaccion o el de costo neto, como

y8a se mencionéd (ver cuadro 8)

primero se basa en el precio pagado o pagadero por un

El
contables complejos Ei

bien, o que avita recurrir a sistemas

segundo sustrae del costo total del bien los costos por regalias.

promocion de ventas. empaque y embargue
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CUADRO B

METODOS PARA DETERMINAR EL CONTENIDO REGIONAL

= Meétodo de valor de transaccion:

(Valor de transaccion de la mercancia a exportar valor de los

materiales extraregionales)/(Valor de la mercancia a
exportar)

= Meétodo de costo neto:

(Costo neto de ta mercancia a exportar - valor de materiatles
extraregionales) / (Costo neto de |la mercancia a exportar)
Costo neto = Costo total de produccion - (gastos de promocion

de ventas + regalias + gastos de empaque y embarque).

i
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CAPITULO V.

Procedimientos Aduaneros

Formado por 6 secciones y 14 articulos en el qQue se trata 1o
concerniente a

eCertificacion de arigen |a oblhgacion de la emision del
certificado de origen en 1as exportaciones. como
requisito de importacion

elLa aplicacitn y vigilancia de fas disposiciones anterniores y

sanciones penales civites o agaministrativas por

infraccion a tas leyes y reglamentaciones

eEmisién de rescoluciones antcipadas a

tmportaaores
exportadores o productores

Estos procedimientos aduanales que aparecen en el capitulo
V de! Tratado reqQueriran la aphicacion eficiente de las reglas de
asi como Jun INtenso trabajo de modermzacion y
ta operacion aguanera

represente un obstaculo at

liberacién comercial

coordinacion en Cecn el

hbre comercio

fin de que esta no

se acordaron reglas y
procedimientos para ag'izaria y minim:zar el costo de tramites

En julio de 1999

se ehminaran !os
aduanero a las

derechos de tramite

importaciones de bienes susceptibles de trato

preferencial se estableceran mecanismos para verificar

el origen
certificado por el exportador., y un mismo proceso de certiticacion de

origen en los tres paises Para dar ceridumbre y seguridad juridica

ia Aduana de! pais
dictamenes anticipados

al proceso exportador, importador podra expedir
sobre el origen de 1os

bienes y la
metodologia utilizada en su determunacion.

Yy se establecera un
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mecarmnismo de cooperacidn aduanera para asegurar la interpretacién

y aplicacion uniforme de las reglas de origen

CAPITULO VI Energia y Petroquimica Basica

Capituto formado por ¢ articutos Que establecen prinzip:0s
enr materia de eonergia y petrogquimica basica confirmando €' pieno
respeto a las Constituciones de las PARTES y a las dispos:ciones
bas:cas del GATT asi comg !as medidas relacionadas con la
Invers'dn y el comercio ‘fronter' 2o de serviCios vinculados Ccon esos

brenes

Er materia ge exportac:6n tas PARTES se comprometen a no
adoptar N1 Mmantener gravamen mMpuesto O Ccargo sobre ningun bien

energetico o petroquimico basico

Las PARTES reconocen medidas reguladores en mater:a de
energia. asi como incentivos existentes y futuros para la explotacion

desarrolio y actividades conexas con la busqueda de petroieo , gas

CAPITULO VIl. Sector Agropecuario y Medidas Sanitarias vy
Fitosanitarias

Integrado por 24 articulos que tocan los acuerdos logradoes

SECTOR AGROPECUARIO

En materia de apoyos internos a la produccién. subsidios a
ia exportacion, acceso a mercados, normas técnicas y de
comercializacién y disposiciones zoosanitarias y fitosanitarias




Las disciplinas respecto al uso de apoyos internos
subsidios a la exportacién y las disposiciones zoo y fitosanitarias son
trilaterales. mientras que los acuerdos en materia de acceso 3a

mercados y normas y estandares ae cahidad son de caracter Hilateral

CAPITULO VIIl. Medidas de Emergencia (Salvaquardas)

Este capitulo se ocupa de como se podran aplhicar medidas
minimas en caso de emergencia cuando una PARTE a cuyo territonio
se i1mporte un bien sufra un dafc serno © amenaza a sSu Ndustna
nacional, conservando sus derechos y obligaciones conforme al GATT
de manera uniforme imparcial y razonable de sus ordenamientos
reguldndose ios procedimientos relativos

SALVAGUARDAS

El capitulo de salvaguardas considera dos tipos de acciones
de emergencia. las bilaterales y tas globales

El propésito de 1as salvaguardas bilateraies (articulo 801) es
dar proteccidén excepcional a sectores afectados por la entrada en
vigor del Tratado de Libre Comercio. permitiendo a una Parie
suspender el proceso de desgravacién arancelana o, 1ncluso
aumentar el arancel de un producto a su nivel previo a {a entrada en
vigor del tratado

Dichas salvaguardas sélo podran aplicarse durante la
transicién al libre comercio. tendran una duracion maxima de tres
afios; podran ser utilizadas dnicamente en una ocasion por producto.

y conlievaran un mecanismo de compensacién obligatoria a la Parte
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bajo ta forma de concestones comerciales al pais

afectada.
exportagor, de valor equivalente al de la restriccidon emergente

Las salvaguardas globales (articulo 802) son aquellas Que

un pais mitembro podra aplicar a las ‘mportaciones provenientes de

todo e! mundo y que. conforme a o establecido en el articuio XIX gel

GATT, en principi1o no pueden excluir de su aplhicacion a ningun pais

importador, Sin embargo par evitar qQque una salvaguarda global

afecte injustificagamente a la zona de libre comercioc, se permitira

excluwir de su aplicacion las exportaciones realizadas por una Parte
siempre y cuando ésta no figure entre tos CiNco primeros proveedores
del pais que adopta la medida y no contribuya al dafo serio aue se

busca remed:ar

TERCERA PARTE
BARRERAS TECNICAS AL COMERCIO

CAPITULO iX. Medidas reiativas a normalizacién

Contenido 15 articulos E!I capitulo IX refiare los acuerdos en
Tratado reconoce que
técnicas de

materia de medidas sobre normaihizacién E)
todos los paises cuentan con normas y regulaciones
cuya finalidad debe ser, exclusivamente. la
y vegetlal la

caracter obligatorio,
proteccién de la wvida y la salud humana, antmal
seguridad del medio ambiente. y la proteccidn a los consumidores

Para la normalizacidn las PARTES utilizaran como base las
normas internacronales pertinentes que trabajaran en forma conjunta

para fortalecer niveles de seguridad; compatibilidad de

normalizacion; compatibitidad de normas o© procedimientos de
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evaluacién, adopcién de reglamento técnico para trato equivalente
antre importadores y exportadores.

Se fijan reglas para el procedimiento de evaluacion

Las PARTES se comprometen a establecer un "Centro de
Informacién” capaz de dar respuesta a todas las preguntas y
solicitudes razonables de las PARTES asi como proporcionar
informacién relativa a normalizacién. membresia y participacion de
una PARTE o de las autoridades competentes en materia de
normalizacién y sistemas de evaluacion evaluacién de riesgo
solicitud de documentos

Las PARTES podran realizar consultas al Comité. quien
podra resolverias, o turnarlas a cualquier subcomité o grupo de
trabajo.

CAPITULO X. Compras de Sector Publico

Con 25 articulos y 4 secciones, e! capitulo X regula las
compras de entidades del gobierno federal, empresa gubernamental,
entidad de gobierno estatal o provincial. sobre bienes, servicios,
servicios de construccion, cuando el valor del contrato por adjudicar
sea igual o mayor a las cantidades que se indican y provenga de.

. Una entidad del gobierno federal por 50,000 de USA y
se refiera a bienes, servicios O cualquier combinacién
de ambos y 6.5 millones de USA Dlis, tratandose de
sarvicios de construccion
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. Empresas gubernamentales por 250,000 USA Dlils para
cantratos de bienes sServicios O cualquier combmnacion
de ambos y 8 O miliones de USA Dlls tratandose de
servicios de consiruccion

. Entidades de gopiernc estatales ' provinziales

conforme to resuetvan 1as consultas con €sCs gobiernos
conforme al art 1024

Asimismo establece reglas para la valoracion de contratos y
los procedimientos de licitac. 9N Gue NO geben ser discriminatorios ro
deben impedir ta competenc:a v deben proporcionar a los
proveedores igual acceso a la informacidn de compra. y tambiéen
reglas para la calificacidon de proveedares

Se fyan las reglas para promover procedimientos de compra
justos, abiertos e imparcrales permitiendo a los proveedores no

favorecidos impugnar cualquier aspecto del proceso de compra
QUINTA PARTE

INVERSION, SERVICIOS Y ASUNTOS RELACIONADOS

CAPRPITULO Xi. Inversion

Caonsistente en 39 articulos

Este capitulo se aplica a inversionistas de otra PARTE

inversiones de inversionistas de otra PARTE realizadas en territorio
de ta PARTE
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Los inversionistas de una PARTE deberan recibir el trato de
nacionales por las otras PARTES

En todo lo referente a inversiones las PARTES otorgaran a
los inversiomnistas de las otras PARTES el trato de nacidén mas
favorecida

Las PARTES se comprometlen a otorgar a los inversionistas
y A las inversiones de las PARTES trato acorde con el derecho
internacional, incluido trato justo y equitativo. asi como proteccion y
seguridad plenas y trato no discriminatorio

Se establece que ias PARTES permitan todas las
transferencias relacionadas con la 1nversion de uJun inversionista de
otra de las PARTES libremente y sin demora

Las PARTES no podran nacionalizar mi expropiar directa o
indirectamente inversiones de inversionistas de las otras PARTES en
su territorio salvo las cuales que se disponen

Se establece mecanismo para !a solucidn de controversias

en materia de Inversion Qque asegura el mismo trato entre
inversionistas de las PARTES

CAPITULO XIlI. Comercio Fronterizo de Servicios

Este capitulo consta de 13 articulos y se refiere al comercio
fronterizo de servicios entre las PARTES en donde se comprometen a
otorgar a8 los prestadores de servicios de las otras PARTES el trato
de nacional y el de nacion mas favorecida.
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Para que el otorgamientc de licencias y certificados no
constituya una barrera al comercto las PARTES establecen medidas
que 1o impidan y se establecen causas por las cuales podra negarse
el otorgamiento de los beneficios de este capitulo a un prestador de

servicios de otra PARTE

CAPITULO XllIl. Telecomunicaciones

Con 10 articulos

El capitulo se refiere a acceso y uso de redes O Servicios
publicos de telecomunicacion, «ncluso redes privadas, estaciones de
radiodifus:on ¥y sistemas de cable. prestacion de servicios mejorados
o de valor agregado asi como normahlizac:dn de conexiéon de equipo

terminal u otro equIpo de redes publicas de telecomunicaciones

Se establecen las condiciones para el acceso a redes y
servicios publicos de telecomunicacion y Su us50, asi como las
condiciones para la prestacion de servicios mejorados o de valor
agregado y la fijacion de medidas relativas a normalizacidén para la
conexidén de equipo terminal o de otro equipo a las redes publicas de

telecomunicaciones

CAPITULO XIV. Servicios Financieros

Distribuido en 16 articulos.

El capitulo se refiere a instituciones financieras de otra
PARTE; inversionistas de otra PARTE. inversiones dea esos
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inversionistas en instituciones financieras en territorio de la PARTE:

y el comercio fronterizo de servicios financieros

Se podra establecer wuna institucion financiera de una
PARTE en territorio de otra PARTE, otorgando el trato de nacional y
el de nacidén mas favorecida

Se indica el procedmiento atf Que se someteran las
controversias

CAPITULO XV Politica en_materia de competencia, monopo-
lios y empresas del estado

Este capitulo plantea que las PARTES deberan evitar
normas que prohiban ila competencia

Et TLC no puede impedir que las PARTES designen un
monopolio; en caso de afectar los ntereses de la otra PARTE debera
notificarse y adoptar medidas que minimicen el efecto. tampoco

puede impedir el establecimiento de empresas del estada

CAPITULO XVI. Entrada temporal de personas de negocios
En 8 articulos que forman parte de este capitulo
Se fija e! establecimiento de wuna relacidn caomercial

preferente entre las PARTES, garantizar |la segunidad de las fronteras
y protecciéon de la fuerza de trabajo nacional y empleo permanente.

i
:
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Las PARTES autorizaran la entrada temporal a personas de
negocios cuando se cumplan ccor '‘as medidas de salud y seguridad

publica incluso seguridad nacionat

Se fyan reglas para la solucidn de controversias

SEXTA PARTE
PROPIEDAD INTELECTUAL

CAPITULO XVII. Propiedad intelectual

El capitulo XV prese que las PARTES se aseguraran de
que las medidas para defender i0s gerechos de propiedad intelectual
no se conviertan en obstacuios al comercio Se i1ndica cuales

convenios internacionales aplican
Asimismo toca temas como

Regulaciones a tos derechos de autor, Fonogramas
Disposiciones relativas a la proteccion de sefales de satelite.
Regulacion para marcas, Regulacién para patentes, Regulacidén para
esquemas de trazado de semiconaductores integrados, Protecciéon a
través de medidas legales de las PARTES, de secretos industriales y
de negocios, Proteccidn de produztos en una determinada zona
geografica. Reglas para diserfiocs industriales y disposiciones
generales para la defensa de los derechos de propiedad intelectual,
asi como las medidas. procedimientos y sanciones penales

Medidas y procedimientos para impedir la importacion de
productos que lesionen |la propiedad inteiectual




SEPTIMA PARTE
DiSPOSICIONES ADMINISTRATIVAS INSTITUCIONALES

CAPITULO XViil. Publicactdn, notificagidon y administracion
de Leves

En un marco de cooperacion las partes fijan un punto de
enlace para facilitar la comunicacidn entre eolilas asegurandose que
ias leyes. reglamentos. procedimientos y resoluciones administrativas
de aplicacidén general referida a asuntos del TLC se den a conocer a
tas personas o PARTES interesaagas

CAPITULO XiX. Revisidn y solucidn de controversias en ma-
teria de cuotas antidumping y compensatorias

En este capitulo se establece e! procedimiento para la
revision de resoluciones definitivas sobre cuotas antidumping y
compensatorias que so6lo se aplhicara a aquellas mercancias que la
autoridad investigadora competente de la otra PARTE decida que son
mercancias de otra PARTE

Las PARTES se reservaran e! derecho de aplicar sus

disposiciones juridicas en mater.a de cuotas antidumping

Y
compensatorias, ia reserva incluye el derecho de cambiar o©
reformarlas con el procadimiento gue se tndica
CAPITULO XX. Disposiciones Institucionales y Procedimien-

tos para {a Solucion de Controversias

Con 22 articulos y 3 secciones en este capitulo se abordan
los temas referentes a:
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Integracién y facuitades de la Comision de Libre Comercio y
del! Secretario de la Comision de Libre Comercio asi como la
solucién de controversias mediante un acuerdo sobre ia
interpretacidn y apiicacion del TLC y Los procedimientos establecidos
an este capituio para la solucion de controversias

OCTAVA PARTE
OTRAS DISPOSICIONES

CAPITULO XXI. Excepciones

En siete articulos integrantes de este capitulo se abordan
las excepciones generales al TLC y sus interpretaciones en el caso
de seguridad nacional Dentro de estas excepciones encontramos
que el TLC no se aplicara a medidas tributanas. no afectara derechos

y obligaciones derivadas de cualquier convenio tributario.

Las disposiciones del TLC no podran interpretarse en el
sentido de obligar a las PARTES a proporcionar infarmacion que
impida cumphr las leyes de una PARTE. que impida proteger ia
intimidad de las personas. asuntos financieros vy las cuentas
bancarias de clientes individuales. etc

CAPITULO XXH11. Disposicignes finales

En este capitulo se puntualizan disposiciones referentes a
que los anexos son parte integrante del TLC., asi como las

enmiendas. 1a entrada en vigor de TLC, y la posibilidad de incorporar
otros paises
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Se hace notar que los textos en espafiol, inglés y francés
son exactamente iguales.



LA ASOCIACION LATINOAMERICANA DE
INTEGRACION

Los esfuerzos dirigidos a la integracién comercial de
Ameérica Latina (AL) se immiciaron con el Tratado de Montevideo en
1960. mediante el cual se creo la Ascciacién Latinoamericana de
Libre Comercio (ALALC) En ella participaron once paises. Argentna,
Bolivia. Brasif{. Chile Colombia. Ecuador. Mexico, Paraguay Peru
Uruguay vy Venezueia En 1580 se reformo e! Tratado de Maontevidec
y surgio la Asociacion Latinoamerncana de integracion (ALADI) La
experiencia y los avances en materia de integracién de los primeros
20 afios se incorporaron en una nueva estructura Juridico-
institucional, en 1a que se estaoleci® como objelivo de largo plazo la
creacion de un mercado comun iatinocamericano

En la ALADI. se c¢rearon tres mecanismos para otorgar
preferencias economicas. Preferencia Arancelaria Regional (PAR)
Acuerdos de Alcance Regional (AAR) y Acuerdos de Alcance Parcial
(AAP; De estos ultimos ex:sten varias modalhidades de naturaleza
comerciat, de comptementacion economica. agropecuarios. de
promociéon al comercio y de otro tipo. segun se situen en campos
como ciencia y tecnologia. © control de la contaminacién ambiental,
entre otros.

La PAR es un mecanismo a traves del cual los once
miembros de Jla ALADI se otorgan una preferencia arancelaria
promedio de 20% para la casi totalidad de las fracciones de las
tarifas de importacion. Esto es, cada pais miembro de ALADI reduce
sus aranceles en 20% para !os productos importados de otro pais
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miembro La PAR representd el primer paso hacia una liberacién de
toda {a tarifa entre los once paises participantes Sin embargo. las
disparidades entre los integrantes de ia ALADI dificultaron el uso de
este instrumento

A traves de los AAR. los paises miembros de ALADI

acuerdan aphcar una hiberacion comercial mayor que la PAR a grupos
de productos de todos 1os miembros

O actuar conjuntamente en otras
matenas

Los AAR han tenido problemas dernivados de la dificultades
lograr consensoc 2n este foro mulititateral
logrado concretar

para

Umicamente se han
tres acuerdos. el Programa de Recuperacion y
Expansién del Comercio (PREC};. las Néminas de Apertura de
Mercados en favor de ios paises de menor desarroilo relativo

(NAM)
y el Acuerdo Sobre Bienes Culturales

Finalmente., en lcs AAP pueden participar de dos a diex
paises miembros de ALADI para pactar liberaciones comerciales

profundas a nivel de sectores y productos especificos. asi como para
actuar en casi cualquier otra materia gue deseen los paises
Su flexibilidad ha determinado que este

sea el mas utilizado en 1a ALADI

participantes instrumento

La ALADI! refieja e! modelo proteccicnista vigente en la
region cuando la Asociacion fue creaca. Propicia la fermacién de un
bloque cerrado. mediante el que se privilegian las relaciones entre

los paises miembros. reconociendo asimetrias en funcién del

grado

H




de desarrollo reiativo®. at tiempo que castiga las relaciones con el

exterior, sobre todo s se establecen con paises desarrollados®

El objetivo fundamental de ia ALADI es crear un Mercado
Comun Latinoamer:cano, de manera gradual y a largo plazo. a partir
del establecimiento de un area de preferencias economicas® pero no

cuenta con un catlendario de metas Por otra parte, unicamente se

considera el arancel, y no otras barreras al comercio, como la fuente

predominante para determinar las preferencias objeto de negociacion

Por uitimo ia ALADI establece los AAP como e! mecanismo

de mayor fiexibihidad para que sus miembros avancen en el proceso

Sin embargo, este mecanismo ha desembocado en
de contribuir a ia

de integracién’
una multiplicidad de acuerdos que lejos

integracion, ha operado de manera fragmentaria,
v o el aprovechamiento de las

comphicando desde

un punto de vista administr

preferencias negocradas

En el marco de la ALADI se han firmado 109 acuerdos. De

ellos. seis corresponden a la categoria rfe Acuerdos Regionales. 79 a
y 24 a ios relacionados con el articulo 25 del

suscritos por

la de Ailcance Parcial
Tratado de Montevideo de 19B0. que son acuerdos
paises miembros de ALADI con paises latinocamericanos no miembros

de la Asociacion Meéxico participa en 38 seis son de caracter

regional, 25 de Alcance Parcial y siete de los relacionados con el

articulo 25

Capituio Il del Tratado de Montevideo de 1980
Articulos 44 y 48 del Tratado de Montevideo de 1980,
Articulo 4 del Tratado de Montevideo de 1980

Los acuerdos de aicance parcial han sido promovidos en !ta ALADI! bajo el
suypuesio de Que una creciente trama de acuerdos en el marco de ia Asociacion
podria permitir avanzar hacia el mercado comdan latinoamericano.

vewa
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E) proceso de integracién promovido por la ALAD! se vio
obstaculizado por las crisis econémicas que afronté America Latina

durante los afos ochenta Los profundos cambios que experimento (a

economia internacional durante el mismo periodo hicieron el proceso
aun mas dificil En esa década, la consecucion de los objetivos de
ALADI fue muy Iimitada Lo mas gue se logro fue ta creacion de

grupos subregionales, como e! Grupo Andino y el Mercosur

El surgimiento del Grupo Andino y el Mercosur.

La globahzacién ha puesto en tela de juicio el pianteamiento
basico de ALADY, y en evidencia

ta necesidad de actualizarla Ha
sido dificil llegar a un consenso. |o cual ha pospuesto la decisi1on de
una reforma Ello explhica el desprendimiento de iniciativas

subregionales, como las de! Grupo Andino y el Mercosur.
un mercado comun

para crear

Mediante e! Acuerdo de Cartagena suscrito en 1969,

se
creé el Grupo Andino integracdo por Colombia Peru Ecuador. Boilivia
y Venezuela Fue aprobado por la ALALC a través de una

Dectlaracion de Compatiopyhdad, que equivale a una excepcicn para

negociar preferencias en el Grupo Andino sIin tener que hacerlas

extensivas a los demas paises de la regidn Hasta ahora. la

excepcidn no ha sido ratificada por la ALADI El
Cartagena crea un Tribunal de Justicia. ei

Acuerdo de
Parlamento Andino y el
Consejo de Presidentes. ademas el Grupo Andino cuenta con su
propia Secretaria Genera!, independiente de la ALADI

con el Protocolo de Quito,

De acuerdo
la formacién de un mercadc comun esta
prevista para el 1* de enero de 1996




Por otra parte. mediante el Tratado de Asuncién. suscrito en
1991, se cred el Mercosur, que esta integrado por Argentina, Brasil,
Uruguay y Paraguay Es un proyecto mas ambicioso gque e! del Grupo
Andino, porque piantea un periodo de transicion mas corto Esto
implica cambios de fondo en la estructura juridica e institucional det
Tratado de Montevideo Con elio es0os paises se proponen
cansolidar una posicion negociadora del! bloque subregional, como
requisita para continuar con la integracién hacia otros paises
latinoamericanos y de fuera de la region” E! Mercosur preve amphar
la esfera de !a integracion regional a traves cde! Tratado de
Cooperacion Amazonica. con todos los paises vecinos de Brasil
Ademas, como grupo, el Mercosur realiza sus negoc/aciones con
paises desarrollados

La Propuesta de México en la ALADLI.

Los modestos resulitados de la ALADI. asi como los desafios
de Jla globalizacion motivaron que México presentara en esa
Asociacidon una propuasta de diez puntos® con el objeti.o de acealerar

el proceso de integracion

La propuesta esta orientada a la celebracidon de acuerdos
comerciales dentro del marco de la ALADI, que contengan los
siguientes aspectos

£l articulo 20 del Tratado de Asuncién establece Que éste . estarad abierto
mediante negociaciones a los demas palses de ALADI, despues de cinco afios
ge vigencia de este Tratado.. (por excepcid)... podran ser consideradas antes
del referido plazo las solicitudes presentadas por paises miembros de ALADI
que no formen parte de esquemas de integracion subregional © de unNo mas,
México, ha realizago negoctaciones de un tratado de libre comercio con paises
desarroliados (TLC)

Propuesta de Carlos Salhinas de Gortari, Presidente de Mexico en su discurso
pronunciado en |la sede de |a ALADI, en octubre de 1990
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1) Una cobertura amptia de productos.

2) Aranceles maximos o mecanismos equivalentes
3) Programas de Desgravacidén Arancelaria.

4) Etliminaciéon de restricciones no arancelarias

5) Et!iminacidn de subsidios a las exportaciones
6) Regilas de origen claras

7) Mecanismos de salvaguardas transitorias, Que sean

transparentes.

8) Procedimientos para la solucién de controversias agiles e

imparciates.

9) Programas concretos de promocién comercial y de

inversiones
10) Remocién de obstaculos en materia de transporte.

Sobre estas bases, México definio su estrategia de
negociaciones con los demas paises de Latinoamaérica, misma que fue
puesta en practica en el primero de los Acuerdos de Alcance Parcial
denominados ahora de ‘nueva generacién”, suscrito entre México y
Chile.

La posicidn de México en la ALADI fue promover este tipo de
acuerdos entre los paises miembros y facilitar, al! mismo tiempo, las
relaciones con Jlos otros paises del continente a través de ta
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modificacidn o la flexibilizacién de algunas disposiciones del Tratado
de Montevideo de 1980

Desde 1990. Mexico planted una alternativa a los bloques
subregionales. al proponer en ta ALADI el programa de 10 puntos que

fija tas bases para ia negociacion con

de una zona de
proposito fundamental

regtas precisas y

transparentes, ibre comercio para !a regidn Su

es crear cettidumbre en 10s agenies

econdmicos que participan en el comercio internacional de la regién
La propuesta mexicana motivo que en

las negociaciones comerciales
de la

regidn se hiciera un mayor esfuerzo por cumphr metas vy

calendarnios de avance particularmente en el caso de! Mercosur

Al
mismo tiempo, propicidéd las negociaciones del Acuerdo bilateral
México-Chile, instrumento de transicion entre las formas

institucionales de negociacidn establecidas

en el Tratado de
Montevideo de 1980 y

las que se definen en |la negociacién de un

Tratado de Libre Comercio entre los paises de América del Norte

El Mercado Comun Centroamericano

Hace mas de treinta afos. Guatemala. Honduras., el

Salvador, Costa Rica y Nicaragua empezaron a desarrotlar esquemas
de integracidn comercial con el propésito de compensar el reducidoc
tamafio de sus economias y la escasa diversificacion productiva de 1a
Zona. Estos paises dieron inicio a su proceso de integracion
mediante el Tratado de Managua de 1960

Con este Tratado.

tos paises centroamericanos
comprometieron a

liberalizar de inmediato todas
provenientes de la regién.

se
las importaciones
En 1962, adoptaron un "arancel externo
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comun® para proteger la produccion regional de brenes de consumo y
Para 1964. acordaron formar una

de materiales para la construccion
de industrias de

union monetar:a y adoptaron un Réegimen
1969 se cred el Fondo Centroamericano de

Integracion En
a apoyar financieramente la

Estabilizacién Monetarna orientado

balanza de pagos de 1os paises miembros
Durante los primeros diez afios de la creacion del Mercado

reacciond favorablemente a lJlos

Comun, el comercio intraregional
miilones de doiares en

estimulos creados y se incremento de 31
1961. a 287 miliones en 1370 En este ano el

representaba mas de las exportaciones de los

miembros del Mercado Comun

intercamp:o regional

una cuarta parte de

Sin embargo. hacia fines de los anos sesenta. el modelo de

integracion adoptado empezd a mostrar signos de agotam.ento. La

estructura industrial que habia crecido al amparo del Mercado Comun

no llegd a cubrir la produccion de productos intermedios Nt de bienes

de capital y mostro, en general, falta de competitividad a nivel

internacional

El fin del periodo de relativo auge es marcado por el retiro

de Honduras del Mercado Comun en 1969 A este hecho se suma la

desfavorable evolucion de la economia mundial en 10s aftos setenta y
principios de los ochenta y la agudizacién de tos conflictos politicos y

sociales en la region. Los paises se enfrentaron a una situactén

econdmica adversa, agudiza por
politicas macroeconémicas y comerciales, particularmente en materia

ia falta de coordinacion de las

cambiaria, arancelaria y de control de la inflacién
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En los dlitimos afos, los paises centroamericanos han
intensificado los esfuerzos tendientes a abrr sus economias.
insertarse en el comercio internacional y. en general, lberalizar su
actividad econémica £En jumo de 19590 se celebrd la redurnién cumbre
de Antigua, en Guatemala Esta fue ta primera reunidén a rnivel
presidencial en muchos afnos. que se centré en el tema de ia
recuperacién econdmica y la integraciyon En ella se aprobd el Plan de
Accion Econdmica de Centroamérica, que prevé. entre otras acciones
crear un Nuevo marco juridico y operativo para la integracion.
establecer una red regional de pagos y eliminar los obstaculos al
intercambio, acordar una nueva estructura arancelaria. anaizar e!
ingreso al GATT instrumentar wuna polittca de reconvencion
industrial; elaborar una politica agricola coordinada. establecer un
foro de consulta sobre deuda externa y financiamiento externo. y

promover la construccion vy reconstruccion de carreteras

Como consecuencta de dicho Plan se ha buscado
restablecer el "arancel! externc comun” y elimnar tos obstaculos at
comercio centroamericano. armonizar las normas de calidad y los
sistemas de informacién de mercado. asi como homologar criterios en
relacion con las normas fito y zoosanitarias Con medidas comc
éstas. se pretende llegar en el corto plazo a una Comunidad
Econémica Centroamericana. Con ese objetivo, los gobiernos de Ei
Salvador, Guatemala y Honduras decidieron formar el i(tamadoe
"Tridnguio del Norte® para lo cual firmaron, a principios de mayo de

19892, un acuerdo sobre comercio e inversién

Una accién relevante en materia de integracion comercial
para Centroamérica se gestd cuando, en enero de 1991 los cinco
paises centroamericanos se reunieron con el presidente de Meéxico,
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en Tuxtia Gutiérrez, para firmar un Acta con lineamientos tendientes
a crear una zona de libre comercio entre estos seis paises. Conforme
a este documento, los paises negociaran bilateral o multilateralmente
con México una serie de entendimientos sectoriales encaminados al

libre comercia

e
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EL ACUERDO MEXICO-CHILE

El restablecimiento de las relaciones diplomaticas en marzo
de 1990 y la coincidencia en |a polithca de apertura comercial,
propiciaron que en abril de 1990 se niciaran negociaciones
tendientes a concertar un Acuerdo Amplio de Comercio e Inversién
entre México y Chile, con el objetivo de contar con reglas seguras.
transparentes y de faci utilizacidn por parte de Ilos agentes
econdmicos de ambns paises, para ampliar el comercio de bienes y

servicios, asi como para promover flujos de inversion

Estas negociaciones tomaron en cuenta la propuesta de 10
puntos que Meéxico presentd en Ila ALADI para reactivar esa
Asocractédn, asi como el avance en ias negociaciones para lograr un
Tratado de Libre Comercio (TLC) entre Meéxico, Estados Unidos y
Canada El 22 de septiembre de 1991 se suscribié un Acuerdo de
Compliementacién Econémica entre México y Chile, que entrd en vigor
a partir del 1°* de enero de 1992, en sustitucion de todos los demas
instrumentos existentes entre ambos paises en el marco de la ALADI

El programa de liberalizacion del Acuerdo entre México y
Chile tiene las siguientes caracteristicas:

1) Se aplica a todo el universo arancelario, con excepcidn
de un limitado numero de productos.

2) Se consolida un arancel maximo comun de 10% entre los
dos paises.
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3) El arancel maximo comun se reduce en una cuarta parte
cada afto, lo que permitirad una liberalizacidon total para la
gran mayoria de 10s productos a partir de 1996

4) Para un hmitado numero de productos. se aplica una
desgravacion mas lenta que permitira ta hberalizacion
total a partir del 1° de enero de 1998

5) Los productos negociados con anteriondad en el marco
de la ALADI| continuan disfrutando de las preferencias
pactadas hasta Qque estas sean superadas por la
aphcacién del programa de desgravacion del Acuerdo

&) A partir del 1°* de enero de 1992, ambos paises
eliminaron las restricciones no arancelarias con
excepcién de las comprendidas por el articulo 50 del
Tratado de Montevideo de 1980 y se comprometieron a
no aplicar nuevas medidas de este tipo ene | intercambio

bilateral

7) Para e! sector automotriz se establece ia liberalizacion
total a partir del 1° de enero de 1996, con aplicacién de
una regla de origen distinta a la del régimen generai

8) Los productos con desgravacion lenta o especial, asi
como los que quedan fuera del Acuerdo, son los mismos

para los dos paises.

Para que los productos puedan beneficiarse del programa de
liberacion del! Acuerdo deberan cumplir con el régimen de origen
establecido por la resolucién 78 del Comité de Representantes de la
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ALADI. que en téarminos generales prevé el salto arancelario y
establece un 50% de contentdo naciocnal El correspondiente
certificado de origen debe incluir una dectaracion de! productor final
o del exportador en la que manif;este e! cumplimiento de las

disposiciones sobre origen

Para evitar la wuthzacién de recursos proteccionistas y
atender los problemas que puditeran surgir como resuitado del
programa de hiberacién. el Acuerdo preve |la aplicacion de clausulas
de salvaguarda transparentes. temporales y no discriminatorias que
permiten la adopcidén de medidas estrictamente necesar:tas para
solucionar la situacion Que se presente, conforme a o establecido por
el GATT.

En e! Acuerdo. ios paises convimeron combatir toda ta
practica desleal de comercto. como el dumping y el otorgamiento de
subvenciones a la exportacion y otros subsidios internos de efectos
equivalentes. Para atender las sitcaciones de esta naturales que
pudieran presentarse en el comercio reciproco, los paises podran
aplicar su legislacion sobre estas materias. Se prevé el intercambio
de informacién a efecto de agilizar las expediciones de las
resoluciones definitivas

El Acuerdo establece libre acceso a las cargas maritimas del
comercio exterior para los buques de bandera nacional. asi como
para los buques de bandera naciona! asi como para aquélios que se
consideren de bandera nacional de conformidad con las respectivas
legislaciones. También permite a las empresas aéreas de ambos
paises la prestacion de serviciaos regulares y no regulares para
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puntos que no estén mMas alla de la Ciudad de México y de Santiago
de Chiie

Para la solucion agit de las diferencias que surjam de la
interpretacién. aptlicacidn o ncumplhimiento del Acuerdo se cuenta
con un mecanismo Nneutral que inciuye |la realizacidén de consultas
entre fas partes. la mediacion de la Comision Administradora de!

Acuerdo y. en ultima instancia. el arbitraje por medio de paneles

Para lograr el mejor funcionamiento del Acuerdo se cred una
Comisién Adminmistradora. 1a cual ha realizado tres reuniones en jas
qQue se han aprobado el formato de los certificados de origen. el
reglamento de arbitraje y e! procedimiento para Ia aplicacion de
clausulas de salvaguarda Asimismo, se han creado grupos de trabajo
para atender los asuntos relacionados con NOormas tecnicas compras
de gobrerno. inversion. otros servicios y propiedad intelectual e

tndustrial
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EL GRUPO DE LOS TRES: (Colombia, Venezuela y Méxlco)

Las acciones Jde México en matena de naegociaciones

comerciales con Colombia y Venezuela tiene su ornigen en la

formacion dei Grupo de !os Tres (G-3). que surgié en 'a ciudad de

Nueva York el 30 de septiembre de 1990 en el marco de la
declaracion conjunta de los presidentes de Colombia

Meéxico

Venezueta vy

El Grupo se formo con el objeto de promover la cooperacién
e integracion entre (os tres paises y con el resto de Amer:ca Latina y
el Caribe, Grupos de Aito Nivel formados por rapresentantes de cada

pais, son responsables de la ejecucion de acciones concretas en

once areas prioritarias energia. comercio, telecomunicaciones,

transporte maritimo. transporte aéreo, transporte terrestre finanzas

cultura, turismo, medio ambiente. cooperac:on con Centroamerica y el
Caribe

En noviembre de 1990 se constituyd ei Grupo de Comercio

del G-3 con el proposito de considerar ja suscripcidn de un Acuerdo

amplio de comercio ¢ inversion el 18 de julio de 1981, con motivo de

la Primera Reunion Cumbre Ibercamericana. celebrada en
Guadalajara los presidentes de los paises integrantes e! G-3
firmaron un Memorandum de Entendimiento, en el que reteran y
formalizan el comprom:so de firmar un Acuerdo Trnilatera! de Libre
Comercio en el marco de la ALADI. En el Memorandum se definieron

los objetivos del Acuerdo estimular. intensificar y diversificar las
relaciones econdémicas y comerciales de los paises miembros,
promover la inversién y propiciar una accién coordinada en los foros

econdmicos internacionales Ademas se definieron principios de

h
i
i
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negociacidn para los temas de Iliberacion comerc:al normas de
origen, salvaguardas. normas sobre competencia. armonizacion de
mncentivos compras de goblerno transporte promocion de
inversiones. normas técnicas solucion de controversias y trnibutos

internos

Asimismo se establecieron disposiciones para garantizar la
compatibilidad de las obligaciones asumidas paor Coiombsa Y
Venezuela dentro de! Grupo Andine en el marco del Acuerdo de
Cartagena Con estas bases. se Jdesarrollo una primera etapa de

negociaciones comerciaies en el G-3

A partir de diciembre de 1992 se nicidé una segunda etapa

de negociaciones con Colombia y Venexruela

Durante la revision del avance de los trabajos del Grupo de
Comercio del G-3 realizada por los presidentes el 12 de febrero de
1993, se modificod el ultimo mandato de que el Acuerdo entrara en
vigor en enero de 1993 y se instruyd a los jefes de negociacion para
que intensificaran las negociaciones con el propdsito de que el
Acuerdo pueda entrar en vigor el 1° de enero de 1594. Por ello,
durante 1993. se intensificaron las reuniones de negociacién, con el
proposito de someterio a las formahidades juridicas correspondientes

para su eventual puesta en vigor

e AR e e e
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TRATADO DE LIBRE COMERCIO. Bolivia-México

En abril de 1983, México y Bolivia suscribseron e! Acuerdo
de Alcance Parcial numero 31 Asimismo el 27 de abrii de 19884
Botivia y México. entre otros suscribieron una Preferencia

Arancelaria Regional

Otras preferencias fueron negociadas a través del programa

de Recuperacion y Expansion de! Comercio

Los presidentes de México y Bolivia establecieron las bases
para la suscripcion de un acuerdo de complementacion economica, en
el marco de la Reunion del Grupo Andino celebrada en diciembre de
1991. en Cartagena de Indias, Colomb:a, e instruyeron a sus
ministros de comercio para Que IMiciaran negociaciones con el
proposito de establecer una zona de libre comercio Para Méx:ico la
suscripcién de un acuerdo comercial con Bolivia representa una
plataforma importante para avanzar hacia la integraciédn con el Grupo
Andino

Se desarrolio una primera etapa de negociaciones
comerciales con Bolivia en la que se intercambio informacion, se
analizaron y definieron temas para incluirlos en el posible Acuerdo y
se presentaron proyectos de texto sobre algunas secciones del
mismo.

En agosto de 1992, La Comisién de! Acuerdo de Cartagena
aprobé la decision 322. que concede a Bolhvia una dispensa para
negociar bilateralmente acuerdos comerciales con México. Dicha
decisién fue antecedida por el Acta de Barahona de 1991,
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A partir de marzo de 1993, se inicid una segunda etapa de
negociaciones. Hasta mediados de 1993. se realizaron reuniones de
grupos técrnicos, una en México y otra en Bolivia donde se ha
convenido negociar con una estructura de temas simtlar a fta del G-3
Las negociaciones con Bolivia registran un importante avance.

|
{
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AMERICA CENTRAL
México

su politica hacia Améarica Central

Para reforzar
promovid, en el marce de 'a ALAD! fa /nclusidon de disposticiones para
puente entre tos procesaos de integracion
25 del Tratado

establecer un
latinoamericana
de Montevideo de 1980

suscrito Acuerdos de Alcance Parcia
Estos Acuerdos

orientadas

to cual se maternializd en el articulo

De conformidad con este articuio, Meéxico ha
con cada uno de laoas paises
centroamsrnicanos tienen por objeteo otorgar
concesianes arancelarnoss a fortalecer e umpuisar las
corrientes de comercio de Centroamerica hacia Mexico
entre México y Centroamernica ha

El comercio potencial
intens:ficar y dar

fa busqueda de formulias gue permitan
Esta busqueda se mamfiesta en el Acta

En ésta se destaca l!a
fortalecumiento de la

jllevada a
ftuigez al comercico regional
de Tuxtla, firmada en eneroc de 1991
importancia que tiene para la regidon el
integracidn de México con Centroamarica mediante el desarrolio ae
corrientes bilateraies de comercio e invers)on y se estlablecen {os
principios para logrario eliminacién gradual de aranceles y barrecas

fortatecimiento de ta cooperaciéon financiera’

no arancelarias,
identificacién de la oferta exportable de Centroamaearica y sus venta;as
invers:1on extranjera,. abastecimiento

desarrollo de! sector

comparativas, promocion de la
del consumo centroamernicano de energéticos,
primario y cooperacion técnica y cientifica

el 20 de

Con el propdsito de cumphir con @stos pPrincIpios,
a partir del

agosto de 1992 se firmd e! Acuerdo Marco Multilateral,
cual se define {a normatividad basica para promover la negociacion
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comerciai entre los gobiernos de Meéxico y los paises de
Centroamerica

Con base en e! Acuerdo Marco. el gobiernc de México se ha
propuesto celebrar Acuerdos de Complementacién Econdém:ca con los
paises centroamericanos que garanticen el acceso reciproco. estable
y permanente a los mercados Que ‘acihiten el aprovecham:ento de |a
complementariedad econdmica y las ventajas compet'tivas de cada
pais

£l Acta de Tuxtla establece que !as negociaciones con
Centroamérica pueden desarroilarse en un contexto bilateral o
multilateral. como una forma de agihizar el proceso de negociacion
Costa Rica y Nicaragua han optado por las negociaciones bitaterales
en tanto que Guatemala Honduras y El Salvador han manifestado su
preferencia por negociar en blogque. respetando la conformacion del
“Triangulo del Norte~

México ha iniciado recientemente un Mayor acercamiento
con el Caribe con el propdsito de promover el intercambio comercial
como lo demuestra el Tratado Bilatera! de Libre Comercio entre
México y Costa Rica, suscrito en 13994, con entrada en vigor e! 1* de
enero de 1995. el cual comienza a dar resultados positivos en el
intercambio comercial de estas dcs naciones
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LA UNION EUROPEA

Desde sus origenes. la Comunidad Economica Europea ha
procesos de

referencra para
En los anos cincuenta y sesenta. Améeérica

intentar construir tanto el
ta Asociacion

sido un punto de todos los demas
integracion en el mundo
Latina tomo var:as de sus ensenanzas para

Centroamericanoc como

Mercado Comun
ta Comuridad

Latinoamericana de Libre Comercio y. posteriormente

Econdmica del Caribe
Su

E! tratago constitutivo de la CE entro en vigor en 1558

objetivo era establecer un mercado comun, principalmente elimnando
factores distorsionantes de la competencia comercial Durante sus
primeros diez afios hubo progresos importantes en la eliiminac,.on de

arancelarias al comercio

no
establecimiento de un

restriccirones arancelarias y

intracomunitario de bienes. asi como en el
arancel externo comun S:n embargo, durante los anos setenta y gran
parte de los ochenta el objetivo de un

mercado comun fueron muy himitados

los avances para lograr

las Comunidades

la Comision de
el Mercado

1985 cuando
“Para completar

Apenas en
intitulado

elaboré un “Libro Blanco~
interno” y los estados miembros aprobaron el Acta Unica Europea de

1987. renacieron los esfuerzos para eliminar todas las barreras, aun
existentes y crear un verdadero mercado 4nico, de mas de 340
millones de personas Para ello, se incorpordé al Tratado constitutivo
el objetivo de establecer. el 31 de diciembre de 1992, “un espacio sin

libre circulacidn de mercancias,

en que Iia
Para finales de

fronteras interiores
personas, servicios y capitales estara garantizada”.



1992, mas de 90% de las propuestas de! Libro Blanco ya habian sido

adoptadas

En febrero de 1992 los estados miembros de ta CE firmaron
“Tratado de Maastricht” (Tratado de la Unién Ewuropea) que
Tratado constitutivo. ios

-1}
ios objetivos tncluidos en el

incorpora a

sigurentes
1) Constituir una union econdmica y monetarna. incluso una

moneda unica (el 1 de marzo de 1996 o a mas tardar en 19899)

2) Establecer una politica exterior y de seguridad comun

incluso. en el futuro. una politica de defensa comun

3) Crear una ciudadania comun
4) Desarrollar una estrecha cooperacion en materia judicial y
de los asuntos de! interior

E! Tratado ha sido ratificado por todos Jos paises y entro en
vigor en enero de 1994 Asi la CE pasa a ser ahora la Unidn
Europea.

Aun sin considerar el comercio tntracomunitario, 1a

Comunigdad Europea es la principal potencia comercial mundial tanto
en bienes como en servicios. E! comercio de mercancias entre los

estados miembros representa alrededor de 60% de! comercio total de

ese bloque econdmico

Estados Unidos, Japdén. Canada,

Con la salvecad de
los demas paises miembros de!

Australia y Nueva Zelanda, todos
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GATT reciben un tratamiento mas o menos preferencial de la CE en
sus reiaciones comerciales

La CE tiene suscritas zonas de libre comercio. que
generaimente cubren soélo productos diferentes de los agricolas. con
cada uno de los paises de la Asocracion Europea de Li:bre Comercio

la CE y estos paises suscribieron el Acuerda sobre

En abril de 1992,
fa hbre circuiaciéon

Espacio Econdmico Europeo (EEE) gue busca

servicios y capitales entre

EEE se pospuso por el

el
de blenes (salvo los agricolas). personas

los signatarnios La puesta en marcha cei

resuitado negativo del referéndum suizo Te dicitembre de 1392

tienan un Acuerdo de Libre

Desde 1975 1la CE e lIsrael
fa ratificacion ce

Ern espera de

Comercio en productos (naustriales
la Republica Federal

respectivos Acuerdos de Asoctacion con

los
en marzo de 1992 entraron en

Checa y Eslovaca, Hungria y Poloma.
vigor unos acuerdos Interinos para el establecimiento, en un pertodo
maximo de diez aftos. de zonas de hbre comercio entre la CE y cada
en proceso de negociacion

Se encuentran
En octubre

uno de esos paises
acuerdos simtlares con otros paises de Europa Central
Iinstrucciones para el
la Comunidad de

1992 e! Consejo de la CE giro nicio de

de
los miemkbtros de

negociaciones comerciales con
Estados Independientes, Que segun se espera
ambiciosas como las antes mencionadas

no seran tan

La CE tiene suscritos Acuerdos de Cooperacidn con Argelia,
Egipto, Jordania, Libano, Marruecos, Siria y Tunez, que dan libre
acceso a la CE a los productos industriales. ias materias primas y las
exportaciones agropecuarias tradicionales El Convenio de Lomeé



otorga ventajas similares a 69 paises en desarrollo (Africa
Subsahariana. et Caribe y algunos paises del Pacifico)

Como altima prioridad en la escala de regimenes
preferenciales de la CE. se encuentra el Sistema Generalizado de

Preferencias. otorgadas a unos 130 paises en desarroilo. México

inclutdo, y 20 territorios independientes Se trata de preferencias
autdonomas con renovacion anua) Se otorgan franqu:c:as
arancelarias a diferentes productos manufacturados y

semimanufacturados. as: cCOmMO a agropecuarios con sujecién a
limites cuantitativos maxtmos © a ccnungentes arancelarios Esas
limitaciones no se aplican a los paises menos desarrollados. a los
centroamericanos, Ny a cuatro de los miembros del Grupo Andino, a

los que ademas, se les otorgan ciertas preferencias adicionales
MEXICO Y LA COMUNIDAD ECONOMICA EUROPEA

En 1975, México y la Comunidad Europea establecieron un
marco legal a sus relaciones comerc:ates a! firmar un Acuerdo de
Cooperacién Comercial, que tuvo un alcance limitado Las Partes
acordaron concederse el trato de la nacién mas favorecida en lo
referente a. derechos aduanercs y gravamenes a los intercambios
comerciales, reglamentaciones acerca del aforo. del transito. del
almacenaje y del transbordo de productos importados o exportados;
los regimenes cuantitativos, y las reglamentaciones acerca de los
pagos relativos al intercambio de bienes y servicios, incluido et
otorgamiento de divisas y la transferencia de dichos pagos. La
Comisidn Mixta instituida por el Acuerdo tuvo. entre otras ftunciones
estudiar y establecer medios para superar los obstaculos a los
intercambios comerciales, investigar los medios para favorecer la
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mayor cooperacion comercial y econdmica. estudiar y recomendar

medidas de promocion comercial y facilitar contactos de cooperacion
entre tos empresarios de ambas Parres

relaciones comerciales entre ambos
modelo de desarroilo economico

ia necesigad de

Las crecientes
y el cambio en et
dreron como resultado
suscritc en 1875 por uno mas

interlocutores
seguido por nuestro pais
sustituir el Acuerdo Comercial anteror.
acorde con ias nuevas reahidades economicas
se suscribio @) acuerdo Marco de

Asi. el 26 de abril de 1991
como objetivo principal amphar y

Cooperacion Mexico-CE que tiene
diversificar la relacion bilateral en las areas relativas a cooperacion
economica comercial financiera, cientifico-técnica y culturai

y diversificar sus vinculos

Ademas, busca reforzar
nuevas fuentes de
inversion y tecnologia.

especialmente medianas y

econédmicos. abrir abastecimiento y nNnuevos

fomentar Jlos flujos de alentar la

mercados:
cooperacion entre agentes economicos,
pequefias empresas. proteger y mejorar el medio ambiente. estimular
el desarrollo rural. e impulisar el progreso cientifico y técnico

Para e! cumphimiento de escs objetivos. las partes se
comprometen a promover acuerdos para evitar la doble tributacion,
la base

asi como fomentar el crecimiento y la diversificacién de
industrial y de servicios mexicana, especi:almente la de la mediana y
pequena empresa. a travées de empresas conjuntas. subcontratacion,

y franquicias entre otros medios

transferencia de tecnologia
También estuvieron de acuerdo en adoptar medidas para mejorar el
apoyo financiero y asistencia

inversion (mediante el
celebracién de

clima para la
actividades de promocidn,

técnica a la coinversion,
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seminarios y exhibiciones. organizacién de mis:iones empresariales
para 1a generacién de proyectos) y propiciar la cooperacion
empresarial para estimular el desarrollo tecnoidégico (a traves de la
identificaciéon de actividades transferencia de tecnologia.
licenciami:ento de propiedad intelectual desarrol!o de coinvers.ones
financiamiento a capital de riesgo. formacion de recursos humanos e

intercambio de informacidén}

Con el Acuerdo se pretende asIMismo asegurar 1a
proteccién de ia propiedad intelectual y fomentar la suscripcion de
acuerdos y el acceso a bancos de datos. promover 1a reduccion de
diferencras en metrologia normahzacion y certif.cacion. tavoreciendo
la Nterrelacién de expertos para facihitar e! intercambio de
informac:én y fomentar el reconocimiento Mutuo de sistemas de
calibracidon, certiticacién de calidad y equivalencia de normas en
areas reglamentadas, asi como desarrollando as'stencta técnica. y
realizando consultas para asegurarse de que las normas técnicas no

se constituyan en un obstaculo innecesario al comercio

La CE y México se otorgan el trato de nacion mas favorecida
en sus relaciones comerciales y se comprameten a ntercambiar
informacion sobre restricctones comerciales, asi como a realizar
consultas sobre investigaciones y resoluciones relativas a practicas

desleales de comercto para solucionar controversias

Ltos dos interlocutores tambien acordaron favorecer la
cooperacion empresarial para contribuir al cdesarrollo. a la
diversificacién del intercambio comercial y al fomento de la

cooperacién y la promocién comerciales, incluyendo el financiamiento
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por la CE de algunos estudios de mercado para productos mexicanos
de iNnteres

Finaimente. Meéxico y la CE se comprometieron en et
Acuerdo a promover la cooperacion cientifica y técnica para favorecer
el intercambio de cientificos y de informacion cientifica. la formacidon
de recursos humanos, 1a capacidad de tnvestigacion los proyectos de
investigaciédn conjunta. la (nnovacion tecnologica y la asociacion de
centros de investigacion

En materia sectorial el Acuerdo contiene disposiciones

especificas en vanios sectores que a continuaciIon se mencionan

1) Agropecuario explorar el comercio de productos
agricolas. forestales y agroindustriales y reahzar acciones que
Iimpulisen la cooperacion

2}y Pesca fortalecer y desarrollar !a cooperacion via
programas especificos

3) Mineria: promover la participacién de empresas de la CE
en México para exploracion. explotaciéon y beneficio de munerales,
impulisar el desarroilo de |la pequena y mediana industria minera;
intercambiar experiencias y tecnologia

4) Telecomunicaciones y tecnologias de la informacion
impulsar la cooperacidn en 10 concerniente a normalizacion. pruebas
de conformidad y certificacion, telecomunicaciones terrestres y
espaciales, electronica y microelectronica, informacién y
automatizacion, entre otras materias, a traveés del intercambio de



formulacion de proyeclios promocien de inversiones y

informacitn.
coinvearsiones. y capacnacxon de personat

ta

transporte

cooperacion  en
el

desarroliar
medhante

y su infraestructura

5) Transporte
aéreo. carreterc y ferroviario
intearcambio de (nformacion. de as:istencia tecnca y de pragramas de

juridhca y tecnica as) caomo buscar sofuciones

formacidén econdm:ica
a los obstaculos exsistentes en al fransporte mardtymo can base en el
principio de mayor compaealtencia

8) Saludg pubtica desarrollar investigacian conjunta
transferencia de tecnologia. intercambio de experiancias y asistencra

técnica para mejorar el nive! v cahidad de vida especiaimente de ios

coordinar e
el

de

ta droga
ia produccidn

7) Cooperacion en
intensificar los esfuerros para prevenir y reduc:c
a través de proyectos

censuma de droga.
salud y rehnabiiitacidn. programas y proyectos

sectores mas desfavorecidos

la tucha contra

trafico ilicito y et
formacidn. educacion,
de inveastigacidn e intercambio de 1informacionr
8) Energia: fortalecer la cooperacion para su uso efitiente,
promoviendo investigacicones conjuntas y pomiendo en marcha
programas y proyectas
realizar estucios, prayecios. actividades

g9) Meadio ambiente
Yy suministrar asistencia tecnica para impuisar la cooperacidn sobre

consearvacidn y combate a fa contaminacion
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10) Turismo promover |a cooperacidn por medio de
capacitacién, intercambio de funcionarios y expertos, organizaciéon y

daesarrolto de actividades que estimulen los flujos turisticos.

11) Cooperacion en materia social y de planeacién del
desarrolio fomentar la cooperacién principalmente a través del
intarcambic de informacion, organizacidén de actividades y visitas,

asistencia técnica y estudio de programas y proyectos

12) Capacitacién: promover la formacion y capacitacion de
técnicos, cientificos v profesionaies mediante programas de

intercambio de personas y de :nformacion

13) Sistema Generalizado de Preferencias. precisar las
modalidades del Sistema de Preferencias (por ejemplo. seminarios de
formacién) para que México obtenga el maximo beneficio de! esquema

en vigor.

En el marco de este Acuerdo se llevd a cabo en México Ja
primera reunion de la Comisidén Bilateral México-Comunidad Europea
el 30 de noviembre y 1 de diciembre de 1992 en ia ciudad de México.
En esta reunidén se establecieron mecanismos para discutir y resolver
los principales aspectos de las relaciones econdmicas y comerciales

de México con esta region.

Se establecieron mecanismos para resolver una serie de
medidas que afectan a las exportaciones de México a la CE, entre los
Que destacan los aspectos fito y zoosanitarios, normas, estandares y
denominacidn de origen para algunos productos. Asimismo se realizd
un anklisis de la participacién de México en el SGP comunitario con
@l objetivo de incluir un mayor numero de productos mexicanos,
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incrementar las cuotas y lograr un mayor trata preferancial en ios
productos que actuaimente ya gozan de aste beneficio.

México presentd el "Programa Integral de Promocién de
Negocios pars 1993", asi como la revisién de una cartera de siete
proyectos de cooperacién comercial e industrial que son de gran
interés para México.

Para promover la inversién. |la parte mexicana presentd un
proyecto de busqueda de contrapartes europeas, para formar una
cartera de Alianzas Estratégicas

También se analizaron otras #reas de cooperacién tales
como normas técnicas, cooperacién entre instituciones financieras,
pesca, mineris, telecomunicaciones, transportes y su infraestructura,
energéticos, medio ambiente y turismo. En ellas se elaboraron
propuestas especificas para mejorar las relactones en cada una de
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CUENCA ORIENTAL DEL PACIFICO
CARACTERISTICAS DE LA REGION

La Cuenta Ornental de! Pacifico (la Cuenca) se refiere a

Japon, Corea. Taiwan Hong Koung Singapur, Brune:, Indonesia

Malas:a. Fihipinas Tanandia, China Austraba y Nueva Zeianda

A partir de principios de los sesenta. la Cuenca nicia una

aetapa de crecimiento econdmico espectacular Este crecimiento sin

paraielo se explica por el modelo ce desarrollo segu:do por los
y esta sustentado principalmente en economias

acceso a

paises de la region
abiertas. en la disponibthidad de manoc de obra cahficada ei

los mercados de 10s paises desarrollados, el intercambio de inversion

y tecnologia entre !los paises de la Cuenca. la estrecha vinculacidon
entre el interés pubhco y el privado. y el apoyo a las actividades

exportadoras

Ei intercambio comercial en esta region e€s Muy intenso y
con una clara tendencia al crecimiento A partir de 1970. poco mas
de S0% de las exportaciones de dichos paises se colocaban entre
ellos mismos, proporcién que aumento a dos terceras partes a
principios de los noventa El! crecimiento del sector manufacturesro en
estas economias ha evolucionado hacia nuevas relaciones de
interdependencia industrial que perfilan una nueva division
internacional de! trabajo E! intercambio entre los paises de la
Cuenca del Pacifico también puede observarse en la inversién entre

60 y 80% de su inverston extranjera directa se origina en la misma

regidn.

Un aspecto fundamental de la estrategia de desarrollo
seguida por este grupo de naciones ha sido su apertura comercsal,
aun y cuando ésta no se ha dado en forma homogénea. En primer

AR et A P e o s R



lugar en este renglén se encuentran Singapur y Hong Kong seguidos
Malasia y Japdén que se pueden considerar casos
indonesta y Filipinas muestran un

la excepcion de Tatlandia

por Taiwan,
intermedios Corea Tailand:ta,
menor grado de apertura comerc:al Con
estos paises han mantenido saldos comerciaies posItivos

La Cuenca es uno de los nucleos de innovacidn tecnaologica

mas importantes En esta zona se produce mas de una cuarta parte

del producto interno bruto mundial
la primera fuente de INvers:6n en el

se genera mas de 20% del

comercio giobal. y se ubica
regidn es precursora de los esquemas de
iNntegracion tiene

mundo. Asimismo. la
produccidn compartida. este tipo de procesos de

importancia funcamentai en la globalhizacidn de ta economia

una

mundiat

MEXICO ¥ LA CUENCA DEL PACIFICO
la Cuenca es

El comercio de México con los paises de

relativamente pequefo. si consideramos el alto potencial econdmico

de la regidn.
Meéexico ha estrechado relaciones con diversos paises de ia

zona para aumentar los flujos de comercio @ INnversiéon En 1989 se

suscribio el Acuerdo de Cooperacidén Econdémica, Cientifica y Técnica

con la Republica de Corea. cuyo objetivo primordtal es fomentar y

facilitar la cooperacion con las areas de comarcio e inversion El

Acuerdo establece la Comisiéon Mixta México-Corea Con Nueva
Zelanda, Australia, Tailandia, Malasia. Indonesia y Japén, también se
han explorado y desarrollado nuevas formulas de cooperacion y

complementacién economica.



El 1989, Meéxico 1ngresd al Consejo de Cooperacion

Econédmica del Pacifico (PECC pcr sus siglas en ingles) organismo

compuesto por representantes de {0s sectaores publico privado y

acadeémico Mexico ha partic.pado en todos los

forman parte del PECC en especial en e!

subcomites que
de Potiticas Comerciales
cuya séptima reunion se ilevo a cabo en uno de 1993 en Puerto
Vallarta. Jalisco

Otro de los foros reg.onales que han adqgquirido relevanc:a

para nuestro pais es e! mecanismo de Cooperacion Economica del

Pacifico Asiatico (APEC por sus siglas en ingles) E! foro reune a

funcionarios gubernamentales para estrechar las relaciones

econdémicas entre ios paises de la Cuenca de! Pacifico Dicho foro ha

aicanzado resuyltados concretos en el fortalecimiento de los

intercambios econdomicos de la rona Mexico sohcité su Ingreso al
mecanismo de cooperacion y fue aceptado en Seattie el 18 de

noviembre de ese mismo afno

Finatmente, en e! ambito empresarial. se ha creado et

Consejo Economico de la Cuenca del Pacifico (PBEC; que reune a
empresarios para analizar las ogortunidades de comerc:o @ nvers:1on
del cual México es miembro desde 1988 tLa XXIV Reunién General
Internacional Anual del PBEC se llevé a cabo en mayo de 1989 en
Guadalajara, México

La presencia de Meéxico en estos foros permite un contacto

directo y un mejor conocimiento de los cambios econémicos de la
zona, principalmente en matera de inversion, tecnologia y comercio,

o que abre oportunidades para Mexico en Ja ampliacidn de su base
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tecnolégica y productiva. en la exportacién a los mercados de Oriente
y en la atraccién de nuevas inversiones
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CAPITULO I

CONTABILIDAD EN COMERCIO INTERNACIONAL

1.- LA MONEDA COMO MEDIO DE VALUACION

Para poder tener mayor entendimiento sobre los aspectos

basicos aplhicados en la contabil'dad a mve) de las transacciones con
el extranjero que se realizan en cualquier empresa dedricada al
zomercio internacional. es necesarig tener claros ciertos conceptos
monetarios que. aunque es comur escucharlios de manera cotidrana

no esta por demas definirlos de manera formal A ceontinuacidon

presentamos !os mas mportantes

A) Moneda:

Signo representativo del! precio de las cosas medio de
zambio y medida de valor aceptado universalmente para efectuar
compras, ventas. tratos convenios y operaciones mercantiles La
necesidad del uso de la moneda surge desde

ampliarse y diversificarse el comercio y actuaimente es representada

tiempos remotos ai

por discos pequefios fabricados en diversos metales de poco valor. y
el denominado pape! moneda {(billetes). La garantia que respalda la
emision de la moneda !'a constituye |os metales preciosos en forma de

oro, plata y divisas, atesorados por cada nacidn
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8) Devaluacion Monetaria:

Es la desvatorizacion del dinero sufrnida por los efectos de

ia inflacion principaimente

Et efecto de la deva:uacion representa un abaratamiento de
las exportaciones del pais que devalua con respecto a las otras
naciones estlo debe conducir a un aumento de la demanda de estas
exportactones y a un aumento de los precios de ifas importaciones
reduciendo la demanda para el pais devaluante. en términos de su

propia moneda
C) Tlpo de Cambio:

e Concepto

Su concepto podria ser definitdo como la equivalencia que se
da a la unidad de moneda de una nactdn en el trafico de fondos
divisas u otras monedas del exterior. es decir que las exportaciones
e importaciones <de mercancias entre las naciones con diferentes
unidades monetarias introducen un nuevo factor econdmico’ e! Tipo
de Cambio, que da el precio de ila umidad monetarna extranjera en

términos de la nacional
¢ Causas de su variacion:

Entre las principales causas de la variacidon en el tipo de

cambio monetario encontramos o siguiente:
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El Patron Oro: Las naciones regidas por este patron. fygaran
tos precios de paridad en func:on al precio en que cada uno de etlos
compre y venda el oro. ya sea en forma de barras. monedas. divisas ¢

cualquier otra varante que utilice

Oferta y Demanca ce Moneda Extranjera Tal como Io
establece la Ley de la Oferta y la Demanda. a mayor demanda de
divisa extranjera y menor oferta mayor precto, y a menor demanda y

mayor oferta. menor precia

CORRECCION DE DESEQUILIBRIOS EN LA BALANZA ODE
PAGOS Funciona como medida para hacer variar los precios de los
productos y servicios de exportacion e importacién, donde por lo
general se encarecen estas ultimas. con objeto de que disminuyan y

al mismo tiempo se fomenten las exportaciones
e Ejemplos de tipos de cambio aplicables:

Para efectos de aplicaciOn contable se deberan registrar las
operaciones de acuerdo al tipo de cambio del ddélar publicado por el
Banco de México en el Diaric Oficial de Ia Federacion
correspondiente al dia anterior a aquel en que se realizaron dichas

operaciones.

Ejemplo:
Compra de Mercancia con valor de $
3.500 00 DLS.;: fecha de facturacion al dia
25 de Mayo de 1996. (T.C 7.3823 X 1
usoD.)
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VALOR MERCANC!IA EN MONEDA
NACIONAL. 3.500 X 7 3823 = $ 25 838 05
M. N

En e! caso de que el vator de |la mercancia sea facturada en
moneda diferente al dolar. para el reg:strc en contabilidad se cebera
efectuar primeramente la conversién a dolares para despues
proceder como en el ejemplo anterior esta conversion a dolares se
realizara tomando Jla equivalencia de la moneda extramera en
cuestion frente al ddlar correspondiente a la fecha en que se efectud
ia operacidon, publicada por el Banco de Mexico durante !a primera

semana de!l mes inmediato sigutente a aquel en que se realizo "1

Ejemplo Compra de mercancia espanola con valor de $
750.000.00 PESETAS Facturacién al dia 25 de Marzo de 1996

(T.C PESETA FRENTE AL DOLAR AL MES DE MARZO DE
1995 0.0081 X 1 USD)

VALOR MERCANCIA EN DOLARES 750,000 X 0 00BYT = %
6,075.00 DL S

(T.C. DOLAR FRENTE AL PESO AL 25 DE MARZO DE 1996
7.5432 X 1 USD)

VALOR MERCANCIA EN MONEDA HNACIONAL: 6.075 X
7.5432 = 3 45,824.94 M. N.

“1: Art. 20, P. 3 y 5; Cdédigo Fiscal de la Federacién
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2.- CIRCUNSTANCIAS QUE ORIGINAN EL REGISTRO DE
OPERACIONES EN MONEDA EXTRANJERA (Mercados

internacionales)

Evidentemente para poder determinar las circunstancias bajo

origina el registro de operaciones en moneda

que recurrir a los
desarrolla el comercio
las IMPORTACIONES y las
disposiciones

las cuales se
tipos de mercados

extranjera tendremos
internacionales en que se iNnternacronal los
dividen en aos
sujetas a las

aduanera de nuestro pais

cuales se
EXPORTACIONES ambas
previstas en la legislaciéon
LEY ADUANERA en vigor

srgurentes
a traves de la

A) lmportaciones

lLos regimenes aduaneros, segun e! articulo 090, pueden

ser, para efectos de importacién como sigue:’

e Regimenes Aduaneros de Importacién

Para retornar al extranjero en el mismo estado y para

elaboracién. transformacién o reparacién en programas de maquila o

de exportacidén

Deposito fiscal; transito de mercancias, interno e
internacional; elaboracién, transformacidn o reparacién en recinto

fiscalizado.
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¢ Requisitos

Los requisitos. segun o dispone el articulo 36. seran los

siguientes:

Quienes mporten meaercancias y estéen obligados a presentar
ante la aduana . por conducto de un Agente o Apoderado Aduanal
PEOIMENTO ADUANAL en la forma oficial aprobada por la

Secretaria. este se debera acompafar por 105 siguientes documentos

a) Factura comercial que reuna los requisitos y datos que
mediante regtas estabilezca la Secretaria cuando el valor en aduana
de las mercancias se determine conforme al valor de transaccién y el
valor de dichas mercancias exceda de |la cantidad que establezcan
dichas reglas (ILUSTRACION 1)

b) Eil conocimiento de embarque en trafico maritimo o guia
en trafico aéreo. ambos revalidados por la empresa porteadora.
(ILUSTRACIONES 2 v 3)

c) Los documentos que comprueben el cumplimiento de las
regulactones y restricciones no arancelarias a la importaciéon, que se
hubieran expedido de acuerdo con la Ley de Comercio Exterior,
siempre que las mismas se publiquen en el Diarto oficial de la
Federacién y se identifiquen en términos de la fraccion arancelaria y
de la nomenciatura que les corresponda conforme a ia tarifa de la Ley

del impuesto general de Impaoartacién.

d) ElI documento con base en el cual se determine la
procedencia y el origen de las mercancias para efectos de Ia
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aplicacién de preferencias arancelarias, cuotas compensatorias,
cupos, marcado de pais de origen y otras medidas que al efecto se
establezcan, de conformidad con las disposiciones aplicables.
(ILUSTRACION 4)

e) El documento en e! que conste |la garantia que determine
Ia secretaria mediante reglas, cuando el valor declarado sea inferior

al pracio estimado que establezca dicha dependencia.

f) El certificado de peso o volumen expedido por la empresa
certificadora autorizada por la Secretaria mediante reglas. tratandose
detl despacho de mercancias a granel en aduanas de trafico maritimo,
an |los casos que establezca el reglamento.

En el caso de mercancias susceptibles de ser identificadas
individualmente, deberan indicarse los numeros de sene, parte,
marca, modelo o, en su defecto, las especificaciones técnicas o
comerciales necesarias para identificar las mercancias y distinguirlas
de otras similares. cuando dichos datos existan. esta informacién
podra consignarse en el Pedimento, en !'a factura, en el documento de
embarque o en relacién anexa que sefiale el numero de pedimento
correspondiante, firmada por e! importador, agente © apoderado
aduanal.

Cabe sefiatar que para efectos del cumplimiento de las
obligaciones del Agente Aduanal referidos en el articulo 162 de esta
misma Ley, Fracc. Vil en relacién a la formacién de wun archivo
correlacionado con cada uno de los pedimentos tramitados, se podria
adicionar a |los requisitos arriba mencionados !a presentacién de los

siguientes documentos:
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1.- Manifestacién de Valor en Aduana. contempliada en el

articulo 54, Fracc li de esta Ley (ILUSTRACION 5)

2.- CARTA DE ENCOMIENDA documento en el cual se

comprueba el encargo que se le confiere al Agente Aduanal para

realizar el despacho de las mercancias
8) Exportaciones

e Regimenes Aduaneros de Exportacién

A) DEFINITIVOS
B)Y) TEMPORALES: 1.- Para retornar al pais en el mismo estado

2.- Para elaboracién, transformacién o reparacion.
C) DEPOSITO FISCAL
D) TRANSITO DE MERCANCIAS: 1.- Interno

2.- Internacional

E) ELABORACION. TRANSFORMACION o REPARACION EN
RECINTO FISCALIZADO.

e REQUISITOS
ART. 36
Quienes exporten mercancias y estén obligados a presentar
ante la aduana . por conducto de un Agente o Apoderado Aduanal un
PEDIMENTO ADUANAL en la forma oficial aprobada, este se debera

acompafar por los siguientes documentos:

H
H
H
i




CARTA DE ENCOMIENDA CON MANIFESTACION DE VALOR

CREACIONES EXCLUSIVAS MOVE, S.A. DE C.V. CON DOMICILIO FISCAL
UBICADO EN COPACABANA No 15 COL MARTE CF 08830 MEXICO DF

CON REGISTRO FEDERAL DE CONTRIBUYENTES No MEX 710707VV1, EN M!
CARACTER DE IMPORTADOR BAJO PROTESTA DE DECIR VERDAD REALIZO
LA SIGUIENTE MANIFESTACION DE VALOR EN RELACION A LA OPERACION DE
IMPORTACION, QUE SE ENCOMIENDA AL AGENTE ADUANAL CASTELAN
HNOS., S5.C., CON PATENTE No 0777. ADSCRITO A LA ADUANA DE VERACRUZ,
VER.. SUJETO QUE A PARTIR DE ESTE MOMENTO QUEDA FACULTADO PARA
EFECTUAR POR Mi CUENTA TODOS Y CADA UNO DE LOS TRAMITES
PREVISTOS EN LA LEY ADUANERA PARA REALIZAR EL DESPACHO DE LA
MERCANCIA OBJETO DE ESTA OPERACION

PARA EL EFECTO DEL PARRAFO ANTERIOR SE REMITEN A LA AA LOS
SIGUIENTES DOCUMENTOS

A) FACTURA COMERCIAL
B) CONOCIMIENTO (S) MARITIMO DE EMBARQUE No

C) CERTIFICADO (S) DE ORIGEN
D) OTROS:

DECLARO QUE EL VENDEDOR
QUIEN TIENE SU DOMICILIO EN
EMPRESA CON LA CUAL S/ NO, TENGO

VINCULACION,. NO Ha INFLUIDO EN EL VALOR DE TRANSACCION DE ACUERDO
A LO DISPUESTO POR EL ARTICULO 89 DE LA LEY ADUANERA EN VIGOR

EL METODO DE VALORACION EMPLEADO PARA CADA UNA DE
MERCANCIAS QUE SE ENCUENTRAN AMPARADAS EN LA (S) FACTURAS (S)
CITADAS CON ANTERIORIDAD, SENALADAS RESPECTIVAMENTE ES EL

SIGUIENTE:
1) DE TRANSACCION PARA LAS MERCANCIAS
ATENTAMENTE

SR. PEDRO GONZALEZ MONTOYA.

ILUSTRACION No. S
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a) Factura comerciat o n su caso cualguier documento que

exprese el valor comercial de las mercancias

b)) Los documentos que comprueben el cumplimento de
regutaciones y restricciones no arancelaras a ta exportacidn que se
hubiera expedido de acuarco ©on da Ley de Camercio Exterior
siempre que las mismas se publiquen er el Diario Oficial de la
Federacion. y se identifiquen en termiros ce ia fraccion arancelaria y
de ta nomenclatura que ies corresponda conforme al tanfa de ta Ley

de! Impuesto General dv Exporracion

En el caso de exportac'on ge mercancias que hubieran sico
importadas en los terminos del articulo 86 de esta Ley. asi como de
1as mercancias que hubieran sido importadas temporalmente y que
retornen en el mismo estado susceptibles de ser identificadas
individualmente deberan ind-carse los numeros de serie parte.
marca, modeio o, en su defecto las especificacianes técnicas o
comerciales necesarias para identificar las mercancias y distinguirias
de otras similares, cuando dichos datos existan Esta (nformacion
podra consignarse en el Pedimento correspondiente., firmada por el

importador, agente o apoderado aduanal

3.- DISPOSICIONES FISCALES

Las disposiciones mas signiicativas que en materia fiscal
existen en relacién al comercio exterior, la paridad cambiaria en
nuestro pais y su registro contabie. las encontramos en los siguientes

apartados



158

A) Codigo Fiscal de la Federacidn

El articulo 20 parrafo 3 dispone que para determinar las
contrnibuciones y Sus accesornos se cons:derara el hpo de camb:io a
que se haya adquirido la moneda extranjerd de Que se trate y no
habiendo adqu:sicion se estara al hipo de cambio que &1 banzo de
Mexico publigue en el Diario QOficial de la federacion o! dia anterior a
aque! en que se causen las contrnibuciones Los dras en que e! Banco
de Mexico no publique dicho tipo de cambio se aphicara el ultim< upo
tas

de cambio publhcadec con anterniaridad al dia &n QuUe S& Ccausen

cantrnibuciones

En et parrafo 5 dispone que ia equivalencta del peso
mexicano con monedas extranjeras distintas at dotar de ios Estados
Unidos de America que regira para efectos fiscales se calcutara
muitiplicando el tipo de cambio a que se refiere el parrafo tercerc del
presente articule, por el equivalente en dotares de la moneda ce gque
se trate, de acuerdo con la tabla que mensualmente publ.que el
Banco de Meéxico durante la primera semana del mes inmediato

siguiente a aqué! al que corresponda
B) Ley del Impuesto Sobre la Renta

Et articulo 7° A. parrafo 5 establece que se dara el
tratam:ento que esta Ley establece para los intereses a las
ganancias o pérdidas cambtarias devengadas por la fluctuacion de la
moneda extranjera. incluyendo las correspondientes al principal y la
interés mismo La pérdida cambiaria no podra exceder de Ia que
resultaria de considerar el promedio de los tipos de cambio para
enajenacién con el cual inicien operaciones las instituctones de
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crédito en el Distrito Federal, al que se refiere el articulo 20, parrafo

tercero del Codigo Fiscal de la Federacidén o, en su caso. del tipo de
Banco de México. cuando el contrnibuyente

cambio establecido por el
cambic mas

hubiera obtenido moneda extranjera a un tHpo de

favorable, correspondiente al dia en que sufra la perdida

C) Ley del Impuesto at Valor Agregado

La Ley del Impuesto ai Valor Agregado. en su articulo 2° B,
parrafo IV, dispone que la exportacidon de bienes O servicios. en los

términos del articulo 29 de esta Ley. causaran tasa O

articuio 2% parrafo 1° de la Ley en comento.

En el
pais calcularan el

encontramos que las empresas res:identes en el
tasa del % al valor de la enajenacion de

impuestoc aplicando la
cuando unNos U otros se exporten

bienes o prestaciéon de servicios,

4.- PEDIMENTO ADUANAL

Un documento imprescindible y muy importante para la

comprobacion legal de la entrada o salrda de mercancias del territorio

naciconal es sin ducga el PEDIMENTO ADUANAL. a! cual en el

presente apartago se toca con especial atencién dada su importancia
(ILUSTRACION §6)
segun el

Al PEDIMENTO ADUANAL Io podemos definrr,

la Ley Aduanera en vigor, comc el deccumentoc que

Articulio 36 de
importadores de mercancia a

estan obligados los exportadores o

presentar ante la aduana por conductc de un Agente o apoderado
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Aduanal, en ia forma oficial aprobada por la Secretaria de Hacienda y
Credito Publico (Sistema Armonizado de Infarmacion. SAl)

En éi

*

o & &

e & ¢ & o

Y

contribuciones o aprovechamientos que gravan el
de México,

son asentadcs datos tan importantes como

El Nombre de! Importador o Exportador y sus datos
correspondientes

NUumerc de Pedimento v clave

Factor ce Moneda Ex«tranjera

AQuana ae Entrada o Sahda

Regimen ce entrada o salida

Nombre del proveedor en el caso de las importaciones
Nombre del comprador para exportaciones

Pais de origen y destino

Medio de transporte

Marcas. Numeros y Cantidad de mercancia

Vator en Aduana de la mercancia, su descripciéon,

clasificacion arancetaria. cantidad y precio(s) unitario(s)

Dates del Agente o Representante Aduanal. etc
por supuesto en él son reflejados los impuestos

Comercio Exterior
qQue a continuacidon enumeramos

a) AD-VALOREM (Determinado por las Tarifas Generales de
importacién y Exportacién)

b) LV.A.
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1681

c) D.T.A. (Derecho de Tramite Aduanerc y Adicionat)

d)1 E P S (Impuesto Especial sobre Produccion y Servicios)

e)l.S AN (Impuesto Sobre Automoviies Nuevos)

f) CUOTAS COMPENSATORIAS en el caso de importaciones
detectadas bajo dumping o competencia desleal

Una vez hecha la descripcion

general del PEDIMENTO
ADUANAL, pasemos a las cuestiones del procedimiento en la
aplicacién de estos impuestos en el comercio exteror

* Para IMPORTACION: S tomamos como base gravable
{Vator en Aduana de la Mercancia), 100 unidades monetarias. la tasa

mas alta de Advalorem (20%). el 15% de la tasa general del I V. A vy

et ocho al millar (0. 8%) de D T A., significa un total

de 38 B% de
impuestos. ilustrado en la siguiente formula:
100 (base gravable)
20 (ad-valorem)
120

(base gravable para IVA)
18 (ILV.A)

0.8 (DTA)
38.8

(liquidacion de impuestos)

Es de hacerse notar que el D TA no se toma en
consideracién para e! calculo del ILV.A.. no asi con el LLE.P.S. y el
1.S.A.N., segun el Articulo 27 de la Ley del | V.A.

® Para EXPORTACION: En vista del impuisoc que las
autoridades estan tratando de darle a las exportaciones, es aplicable
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una tasa del 0% a las mercancias que salen al exterjor cas: en todas
ilas clasificaciones arancelarias. y de hecho ta unica contribucidon que

se paga es fa del D T A
5.- PRINCIPIOS DE CONTABILIDAD APLICABLES

A) Principios do Contabilidad
Los principales Principios de Contabiirdad aplicables a las

transacciones de comercio exterior y su regtstro son

e Realizacién
monetarics las
ia

La contabilidad cuantifica en términos

operaciones que realiza una entidad con olros participantes en
actividad econdrnica y ciertos eventos economicos que la afectan.

Las operaciones y eventos economicos que la contabilidad
cuantifica, se consideran por ella realizados A) cuando ha efectuado
transacciones con otros entes econdmicos. B) cuando han tenido
internas que modifican la
han ocurrido eventos

fugar transformaciones estructura de

recursos © de sus fuentes o C)
econdmicos externos a la entidad o derivados de las operaciones de

ésta y cuyo efecto puede cuantificarse rarxonablemente en términaos

cuando

monetarios.

La aplicacidon de este principio es sobre todo en relacién al

registro correcto y oportuno de las operaciones y {os efectos que
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sobre ellas ejercen ciertos eventos economicas. como es el caso de

las fluctuaciones cambiarias. al momento de realizarse estos
¢ Valor Histérico Original

"lLas transacciones y eventos economicos
que la contabilitdad cuantifica se registran
segun las cantidades de efectivo que se
afecten o su eguivalente o la estimacion
razonable que ae elios se haga al
momento en Gque se considaren realizados
contablemente Estas cifras deberan ser
modificadas en el caso de QqQue ocurran
eventos posteriores Que les hagan perder

su significado aplicando meétodos de
ajuste en forma sistematica Que preserven
la imparcialicaag y objetividad ae la

informacion contable S se ajustan las
cifras por cambios en el nivel general de
precios y se apilican todos los conceptos
susceptibles de ser modificados que
integran fos estados financieros. se
considerarad que no ha habido viclacion de
este principio. sin embargo, esta situacion
debe quedar debidamente aclarada en la
informacién que se produzca”

De aqui nace en parte |la necesidad de llevar el registro del
valor original de las transacciones en comercio exterior, y la
aplicacion por otra parte del tipo de cambio vigente en el momento de
efectuar operaciones que emanen de estas mismas transaccitones.
con los consecuentes ajustes que se tengan que aplicar a efecto de
ser actualizadas y reales sus cifras para la presentacién de
informaciéon explicita y veridica
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¢ Revelacién suficiente

"La informacion contable presentada en
los estados financieros debe contener en

forma clara v comprensible todo lo

necesano para juzgar
la situacion financiera de

los resultados de

operacion y la

entidad”

los Estados Financieros
exterior. y los

Deberd ser posible detectar en

cuando en una entidad se realicen operaciones con el
efectos sobre ella respecto a las fluctuaciones cambiarias en sus

resultados de operacién y su situacidén frnanciera

8) BOLETINES DE PRINCIPIOS DE CONTABILIDAD

¢ Boletin B-S

Emitido en el afo de 1973 ante |la necesidad del correcto
“"Registro de transacciones en moneda extranjera” que ya prevalecia

como antecedente de Jo Que posternormente seria

en esos afos,
Boletin B-10. Con respecto al

Boletin B-5, se

contemplado en el
emitisron dos circulares complementandolo: en febrero de 1981 se
la que se establece que las fluctuaciones

emitio la circutar 14, en
periodo. En febrero de

cambiarias deben afectar los resuitados de!
1983 se publicd la circular 19, tendiente a complementar aigunos

aspectos de la circular 14 en las condiciones econdmicas

extraordinarias de ese momento.
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e Boletin B-10

Proporciona los criterios “Contable-Financieros"” para la
correcta presentacion en los Estados Financieros, de los efectos de

las diferencias cambiarias en la informacion

Al respecto existen dos conceptos basicos aplicables
contenidos en este Roletin

1.- COSTO INTEGRAL DE FINANCIAMIENTO Que inciuye.
en adicidén a los intereses el efecto por posicién monetana y las
diferencias cambiar:as

2. - PARIDAD TECNICA: Es la estimacion de la capacidad
adquisitiva -poder de compra- de la moneda nacional respecto de la
que posee en su pais de origen una divisa extranjera. en una fecha

determinada.

Segun el cuarto documento de adecuaciones al Boletin B-10
de diciembre de 1991. hasta fines de 1990 es cuando se dan las
condiciones para su aplicacién, para la solucion del problema dei
tratamiento de !a contingencia del riesgo cambiario, y en conclusion
se considera que Nno hay un método que cuantifique razonablemente
la contingencia por el ritesgo cambiario de una manera general para
todas las empresas.
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L ) Reglas de presentacion

El efecto de las fluctuaciones cambiarias y el efecto por
posicién monetaria deben ser elementos integrantes de la informaciéon
contenida en los estados financieros bas(cos

Ambos conceptos. tal y como quedo sedalado, forman parte.
junto con los intereses. del costo integral de financiamsento
Consecuentemente deben aparecer en el estado de resultados. en
seguida de la utilidad en operacién en una seccidn gque se podria
denominar precisamente. Costo Integral de financiamientc Esta se
desglosara en cada uno de sus componentes. ya sea en el mismo
estado, o en una nota

6.- PROCEDIMIENTOS PARA EL REGISTRO DE OPERA-
CIONES EN MONEDA EXTRANJERA

E! registro de transacciones en moneda extranjera puede
lilevarse a cabo a tfravés de dos procedimientos

a) Procedimiento de tipo fijo.

b) Procedimiento de tipo variable

Sin embargo tomando en cuenta que el tipo de cambio del
peso respecto a otras monedas extranjeras es variable la mayor parte
del tiempo, hacen que en nuestro pais el registro de transacciones en
moneda extranjera por el procedimiento de tipo fijo sea obsoleto.

i
H
i
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En virtud de esto es que nos avocaremos netamente al
registro por el procedimiento de tipo variable. para ello se deberan

tomar en considerac:4n los sigulentes puntos

a) E! vailor de las transacciones en moneda exiramera se
contabitizara en moneda nacional al hpo de cambioc de!l dia de la
operacién, proporctonado por el Banco de Mexico. segun lo

estipulado en el articulo 20 dei Codigo Fiscal de ta Federacién

b) En e! caso de operaciones se mostrara entre parentes.:s

en seguida del valor en morneca nacional el /mporte de la operacion

en moneda extranjera

c) Al crerre del ejercicio, se multiplicara el saido de !a

cuenta en moneda extranjera por e! tipo de cambio vigente en esa

fecha. y se comparara con el saldo en moneda nactonal de ta prop!a

cuenta

d) Si hubiese diferencia. se ajustara el saldo de la cuenta
por operaciones en moneda extranjera contra el determinado en

moneda nacional, reconociéndose ia utihdad o perdida en cambios

resultante
EJEMPLO

Se efectua wuna 1mportacion de muebles procedentes de
Espafia, con valor de $ 1'500.000.00 Pesetas Espafiolas, la cual se

factura al dia 20 de Enero de 1996 bajo téerminos de venta FOB (ver

apéndice) y condiciones de pagc como sigue: 50% al momento de

embarcar la mercancia rumbo a México y el resto a 30 dias. Los
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muables seran enviadaos via maritima en un contenedor. el bugue sale
del! puerto de Barcelona el dia 20 de Enero, con destino al puerto de
Veracruz, con itlegada prevista el dia 8 de Febrero

T.C PESETA VS DOLAR ENERO '96 = 0 0080

T C DOLAR VS PESO AL 20 DE ENERO DE '96 = 7 4667

T C PESETA VS DOLAR FEBRERO '96 = O 0082,

T C DOLAR VS. PESO AL 20 DE FEBRERQO DE '96 = 7. 5446
TC

DOLAR VS PESO AL 8 DE FEBRERO. 7 4821
LIBRO DIARIO

e POR LA IMPORTACION
MERCANCIAS EN TRANSITO (1.500.000 - PTAS) 89,600 40
1'500.000 X 0.0080 X 7 4667

PROVEEDORES EXTRANJEROS 89,600 40

e POR EL. PAGO PARCIAL
PROVEEDORES EXTRANJEROS
750.000 X 0.008B0 X 7 4667

BanNCOS

$ 44,800.20

$ 44.800.20
e POR EL PAGO DE FLETE MARITIMO

$ 1,600.00 OLS

COSTO MERCANCIA $ 11,971.36

BAaNcCOS $ 11,871.36



e POR PAGO DE

IMPUESTOS. DESPACHO ADUANAL. GASTOS DE

IMPORTACION ¥ TRANSPORTE TERRESTRE DE LA MERCANCIA DE

VERACRUZ A MEXICO D F
COoSTO MERCANCIA
IVA ACREDITABLE

BANCOS

$ 5§0.000 00
7.500 00O

POR PAGO FINAL DE MERCANCIA

PROVEEDORES EXTRANJEROS

750.000 X © 0082 X 7 5446
BAaNcOS

$ 46 399 29

e POR AJUSTE AL CIERRE
PROVEEDORES EXTRANJEROS
PERDIDA EN CAMBIOS

$ 1.599 09

POR TRASPASO A ALMACEN DE MERCANCIAS
ALMACEN 151.571.76

MERCANCIAS EN TRANSITO
CoOsTO MERCANCIA

$ 57.500.00

$ 46.399.29

$ 1.599.09

9.600.40
61.971.36



LIBRO MAYOR

Proveedoras Ertranjeras

Maercancias en Trénsta Bancas
1} 8960040 89.60040 (7 S5 170.000 34.800.20 (2 21 ___44.800.20 89.600.40 11
11.971.36 (3 Ell 46,399.29
57,500.00 i3
46.389.29 5 91,19949 £89.600 40
170.000] 160.670.85 6) 1.599.09 1.599.09
— 932915 ~
Costo Mercancias tva Acseditable
3 11.971.36 4} 7.500.00
4} 50.000 00
6157136 61.971.38
Almacen

Pirdida en Cambio

1.589.09 5 7t

151,571.76
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7.- INNOVACIONES

En este aparado se considero tomar el modelo contable
giobalizador., realhizado por el CP y Dr en Ciencias Econdmicas
Horacio Lopez Santiso (Argentina) el cua! fue presentado en el
marco de la conferencia interamericana de contabihidad de “Cancun

95" y que en resumen propone lo siguiente

Para satisfacer la 1dea de avanzar hacia un modelo
giobalizador. que fue enunciada en a ntroduccion de este trabajo el
autor propone unNn mModelo gque combina, con un criterio que se
considera técnicamente mas adecuade crniterios de valuacién que se
utilizan en los modelos de costo historico y de valores corrientes 1o
que permitira facilitar su utiizacién uniforme en 1os paises en ios que

se utilice uno u otro modelo

En el cuadro que cierra este trabajo se muestra Ia
posibihidad de aceptar criterios de valuacién que ya son reconocidos
en uno u otro modelo como criterio principal o aiternativo Por
ejemplo, ta utilizacién de valores de realizacidn para ciertos activos
con mercado transparente (Ejempio la valuacion de inversiones a
corto plazo de acciones cotizables en bolsas o mercados de valores)
en el modelo de costo histdrico O la aceptacion en la valuacion de
inventanos de valores reexpresados en moneda homogénea como
sucedaneo del uso de valores de reposicidn en el modelo de valores
corrientes.

Ha quedado para e! comentario final uno de los temas mas
importantes gque e&s la unidad de medida. Al respecto. el autor de
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este trabajo sostiene que el tema de la unidad de med:da es un tema
econamico Mmas que contable

La contabilidad se ha apoyado. en muchos paises en la idea

de mantener las partidas de activos y pasivos en valores nominales
La consecuencia practhica de esto es Qque se esta tratando a la
moneda como una umnidad de medida de valor

analizado desde a! anguio de la crencia econdmica. y es un absurdo

imnmutable 1o cual,

total.

Cierto es que en algun caso extremo, en momentos en que

las variaciones en el poder adquisitivo de la moneda sean infimas, la

falta de homogeneizaciéon de partidas en funcion de esas variaciones
puede llegar a ser admitida

deberia comprenderse es que al meétodo de

Lo Que
se autocorrige y cuando el

reexpresién de estados
coeficiente de correccién basado en
base se acerca a cero, no habra necesidad de correccién o ésta no
tas normas contables deberian asi reconocerio.

contables
los indices que se elijan como

sera significativa y
como ya se lo reconoce en muchos paises que utihzan el ajuste por

variaciones en el poder adquisitivo de la moneda

Pero no se puede dejar de destacar que aun variaciones que

pueden ser consideradas menores, a lo largo del tiempe producen

distorsiones significativas Qque impiden el cumplimiento de los
objetivos de los estados contables

Por ejemplo, en un pais con el 3% de inflaciétn anual
constante a lo largo de 10 afnos, un activo fijo adquirido en el afo 1,
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al término del afo 10 aparecera valuado en defecto en un 34.39% y

en ese mMismo porcentaje aparecera subvaluada la amoruzacidn del

ejercicio La subvaluac:dn alcanzara tampién el 34 39% en el caso
de una inversion de capital hecha er el amo 1

Ese error significara que todas ias partidas
patrimonmio del ente apareceran

ngresadas al
subvaiuadas y esto aen téerminos

generates. se traduce en menor valuac:ion del patrimonio, en una

sobrevaluacidon de |os resultados en la posbihcdad de distribuir

resultados y honorarnos a directores sopbre dbeneficios no reales y en

el pago de impuestos a las ganancias e~ exceso ta magnitud de

esos errores dependera por supuesto de las diferentes tasas de

inflacion y del periodo transcurrnds enire la (ncorporacién al

patnimonio de la partida y el clerre del per.200 de gque se tratare

Esto significa que practicamente todos ios objetivos que

deberian cumplir los estados contables no seran alcanzados

Naturalmente. esto se revertira con |la aplicacion del modelo

propuesto econédmico-contable. La Coniabilidad lomara entonces una

firme posicién de proveedora de informacidn, preferentemente de

caracter econdmico financiero,. apta para tomar decisiones
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Cuadro comparativo de los elementos que integran los modelos
de costo histérico de valores corrientes y 8l propuesto:

MODELO ECONOMICO CONTABLE

CAPITAL A MANTENER

Costo H Valores i
. H N Propuesta
Histérico i corrientas | P
Financiaro | Financiero (Financiera

CRITERIOS DE VALUACION

RAubros

Co historico

Vatores corri

Propussta

Cajm v bancos, préstsmas.
ctedstos y pasivos

Valores namuneies

Valores nomnales

Velnres nomuneles

Inversiones carmentes con
totizecién en boises u
mercadas de valores

Valores de reslizacidn

Valores de realizacion

Valores de reslizacian

Inventarios

Casto hustérico

Valores de teposicion

Valares de reposicion con te
acepiecion en Clertos casos
dei costo histérnca sjustedo

Propiedades, planta y
equipo

Caste histénico

Valuaciones tecnicas

Casto histanico

Participaciones
psrmanentes en el capital
de otra ente

Vaior patnmaniat
proporcianat

Vsior patrimancat
proporcional

Valor patrimarnial
proporcional

Titulas piblicas

Costo histérico mas

Valor Cotizacion. ssive

Costa sténico mas

con s de dela TLR. | excepciones devengsruento da la TR,
permanencie o haste su vigente sl momento de la vigente sl momento da le
rescate wdquasicién sdquisicién
Contingencias Estimacién Estimacién Estimacién

Cusntas del patimonio
neto

Casto histérica

Casto histénco

Coxto histénco

Cuentas def estudo de
resultados

Costo histérica

Utilizacion de velores de
repoIicién camo costo mis
sigunas pariidas » costo
histérico

Segin criterio de valuscion
de inventarto mas algunas
partidas e costo histénco
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CONCLUSIONES
Y RECOMENDACIONES

En wvista de que el desarrolio econémico mundial en los
gltimos afos apunta hacia una globalizacion de |la economia tambien
en nuestro pais se na dadc una reornentacidon en cuanto a mercagos

internacionates se refiere

Prueba ge eilo son los avances logrados hasta hnoy v.a :a
firma de diversos tiratados comerciales con diferentes paises
constituyendo un 1mportante aticiente para amplitar y desarroliar la
oferta exportable mas que la importable en nuestro pais. tal zemo io
demuestran los resultados en matena de Batanza Comerc:al z:itacos

en el presente trabajo

Aprovechar las ventajas que ofrece un Tratado de Libre
Comercio de Ameéerica del Norte entre nuestro pais Estados Unidos y
Canada. o e! establecido entre México y Chile. 1os que continuan en
negociaciones o que estan por concluir con Sudamerica y
Centroamérica, sin  olvidar mercados tan mportantes comc el
Europeoc., el Asiatico o el de la Cuenca de! Pacitico al que Meéxico ya
esta afiliado. son elementos a tomar en constderacién como puntos
favorables para abrir posibitidades hacia las ventas a mercados del
exterior

Desde luego gque esto no es tarea facil, ya que el éxito o
fracaso de wuna exportacién, tal como el de una importacion,
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dependera de encontrar un mercado correcto para el producto ©
servicio correcto y de una adecuada planeacién

Conocer. informarse revisar y aphcar la tegistacion vigente
en materia de comercio exterior, sera parte fundamental dei éxito de

cualquier mportacitén y exportacion

A veces resuita convenitente asesorarse por expertos en
materia de comercto exterior pues 8! costo que pudiera tener dicha
asesoria seguramente redituara con creces a la hora de exportar o

importar

Por otro lado. aspecto importante a cuidar es el contable-
financiero. ya Que ante ia falta de una buena planeacién financiera
sin tomar en cuenta !as wvariables econdémicas qQue se pueden
presentar en un pais como Meéxico, en donde en ciertos sectores es
incierta una posible estabilidad, sobre tode en el campo de las
importaciones, Ios resultados negativos no se haran esperar

Asi mismo se comienza a hacer necesaria que |la iInformacion
financiera, a través de los Estados Financieros Contables. se basen
en normas de razonable uniformidad a nivel mundial. ante una

inminente globalizacidén de ta economia mundial.

Es asi que se finaliza con esta investigacién, con la cual
esperamos despertar, aunque sea en minima parte, 1a \nquietud hacia
la exploracién y posible explotacién de los mercados internacionales,
siempre en beneficio de la empresa y de nuestra nacidén misma
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INCOTERMS

Concepto

internacionales elaboracas por la Camara

Son las reglas
revisadas en

Internacional de Comercio en.1S36
1980 y 1990) para definir con la mayor precsision pos:ible los derechos
vendedor queda obligado

(y posteriormente

lugar donde el

y ebhigaciones en cuanto al
asi como los gQaslos y riesgos

a situar la mercancia por su cuenta
que corresponden a caaga una de tas partes
estas reglas han de

Los comerciantes qQue deseen ulilizar
las ncoterms

especificar en sus contratos que éstocs se regiran por

1990

Clases

Existen los sigutentes grupos

Grupo E (Ex..) 1 incoterm EWX Salida de la mercancia

Grupo F (Free...) 3 incoterm FCA Transporte principal no
FAS pagado
FOB

Grupo C 4 incoterm CFR Transporte principal

5 CiIF pagado

(Cost o carriage...) chT

[of 124
5 incoterm DAF Liegada de la mercancia

Grupo D
DES



{Delivered) DEQ
DOU
DoP

Grupo E (Ex)

EXW ... EX Works (. lugar convemndo)
Cualquier medio de transporte VO* (“venta de origenti

La unica responsabilidad de! vendedor es situar las
mercancias a disposictén del comprador. en su establecimiento. Salvo
acuerdo contrano. e! vendedor no tiene obligacion de cargar la
mercancia en el vehiculo provisto por el comprador Los gastos y
riesgos del transporte corren a cargo der comprador desde este
punto al tugar ce destino Este termino representa una obhgacion

minima de! vendedor

Vendedor Comprador

Grupo F (Free)

FCA... Free Carrier (. lugar convemdo)
Cualquier medio de transporte VO©

El comprador escoge el medio de transporte y el
transportista. Asimismo, paga el transporte principal. El! vendedor
habra cumplido con sus obligaciones en cuanto entregue la




mercancia al transportista elegido por el comprador, en el lugar

convenido En caso de no precisarse este lugar el vendedor puede

escoger ei que mejor le convenga La transferencia de riesgos y

gastos se proauce cuando el transportista se hace cargo de ia

mercancia En caso de camiones vagones contenedares compiletos

el vendedor ha de cargar la mercancia y el comprador descargarila

ambos por su cuenta y riesgo Los tramites de aduanas cofren a

cargo de! vendedor La entrega de la mercancia puede hacerse a un

transitario-transportista

Vendeder Comprador

FAS... Free Alongside Ship
{. .nombre puerto de embarque)

La transferencia de los riesgos y gastos se produce en el

muelle. a! costado del buque o bien sobre gabarras. El comprador

corre con los gastos de aduanas, para la exportacion, elige e! buque
y paga el flete maritimao.

Vendedor Comprador




{FOB... (Free on Board
{...nombre de! puerto de embarque)
Sdlo transporte maritimo-vO

E! vendedor debe colocar |la mercancia a bordo de! buque en
el puerto de embarque especificado en el contrato de venta El
comprador selecciona el buque y paga el flete maritimo ta
transferencia de riesgos y gastos se produce cuando |la mercancia
rebasa |a borda del buque €1 vendedor se encarga de los tramites
para |la exportacion

Vendedor Comprador

Grupo C

CFR... Cost and Freiggt
(...nombre del puerto de destino)
Sdélo transporte maritimo-vO

El vendedor elige el barco y paga el flete maritimo hasta el
puerto convenido. La carga de la mercancia a bordo corre a cargo
del vendedor, asi como los tramites de exportacién. La transferencia
de los riesgos y gastos se produce en el momento en que la

mercancia rebasa la borda del! buque al irgual que con el incoterm
FOB.

Vendedor Comprador



CtF Cost, insurance and Fre:ght

{ nombpre del! puerto de destino)
Solo transporte maritimo-voO

CFR ia obligacion para e! vendedor de

Ariade al incoterm
tas condicitones FPA (Ihbre

las mercancias en
el vator CIF - 10%
que con los

seguro de
que cubre

contratar el
de averia particular) La transferencia

resgos y gastos ocurre

de tos rgual incoterms FOB y

CFR

Vendedor Comprador

CPT Carriage Pard to
. nombre ael! puerto e destino)

Cualquier medio de transporte-vO

fiete hasta el

transportista y paga el
riesgos y

El vendedor elige ei
ia transferencia de los

tugar de destino acordado. pero
gastos se produce en el momento de la entrega de la mercancia al

primer transportista

S

Vendedor Comprador

h o kAo b i 2 3 e



CiP.. Carriage and Insurange Paid to

{. nombre de! puerto de destino?
Cualquier medio de transporte-vQO

Semejante al incoterm CPT al cual anade ta obligacion por

parte del! vendedor de contratar un seguro para las mercancias

Vendedor Compradar

GRUPO D
DAF Delivered at Frontier

(nombre lugar convenido)
Medio de transporte por tierra

La transferencia de l0os rtesgos y gastos se produce ail pasar
ia frontera, que se debe especificar con el maximo detalle Et
vendedor asume gastos y riesgos hasta la frontera Caso de precisar
un seguro se recomienda que vendedor y comprador se pongan de
acuerdo para gque uno de los dos asuma este para la totahdad del
trayecto Los tramites aduaneros relativos a !a exportacién corren a
cargo de! vendedor y los relatisos a la importacidon asi como el pago

de derechos arancelarios a cargo del comprador

-
-
-
-
-

e e 25 i



Vendedor Comprador
DES. . Deivered Ex Ship
( .nombre del puerto de gestinag)
Solo transparte maritimo-vD"
La transferencia de ios r.2sgos y gastos se produce a bordo
del buque. en e! punto ge descarga habrtual en 8i puerto de destino
los gastos y riesgos inherentes

convernido. E! vendedor asume pues

al transporte hasta este punto

Vendedor Comprador

DEQ.. Detivered £Ex Quay (duty Para)
{.. nombre del puerto de destina

Solo transporte maritimo-vD

La transterencia de ios riesgos y gastos Se produce cuando

el vendedor pone la mercancia a disposicion del comprador sobre el
muellie del puerto convenido Los tram:tes y el pago de los darechos
la importaciéon corren a cargo

arancelarios y demas tasas relativos a

del vendedor

Vendedor Comprador




DDU. Delivered Duty Unpaid

(...lugar de destino)
Cualquier medio de transporte-vD

El vendedor ha de entregar ia mercancia en el lugar
convenido en el pais 'mportagor hac:éendose cargo de la descarga
Los tramites reiativos a la importacion y el pago de los derechos

arancelarios y demas tasas corren a cargo del comprador

Vendedor Comprador

DDP. .. Delivered Duty Paid

{...lugar de destino)
Cualquier medio de transporte-vD

El vendedor asume todo inciuyendo los tramites de aduanas
para la mportacién. el pago de los derechos arancelarios y demas
tasas La transferencia de los riesgos y gastos se produce en el
momento de la entrega al compraacor Salvo estipulacidon contraria. la
descarga corre también a cargo del vendedor

Vendedor Comprader
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