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INTRODUCCION

Con el Tratado de Libre Comercio de América del Norte (T1L.CAN), firmado
por los gobiernos de Canada, Lstados Unidos y México, se pretendia que
nuestro pais formara parte de una nueva integracion econdmica y, que al
participar en un acuerdo comercial con dos paises altamente industiializados,
adquiriera mayor presencia en los mercados internacionales, Los gobiernas de
estos tres paises, consideraron de gran importancia esta alianza comercial,
debido a que aparentemente representa una zona de fibre comercio similar a la
de ta Unién Europea. Cifras de 1993 sefialan que este bloque comercial de
América del Norte concentraba una poblacidn aproximada de 370 millones
de habitantes, un producto interno bruto (P1B3) de 6 billones de délares y una
superficie de mas de 20 miltones de kilometros cuadrados. 1

Canadd contaba en 1993 con aproximadamente 28 millones de habitantes, Estados
Unidos 253 millones y México 91 millones, De hecho, ¢f bloque de Libre Comercio de
América del Norte es ¢l mas poblado, con el PIB mds grande del mundo, pero tambicén e
mds desequilibrado de los blogues comercinles. EI PIB de México ascendin
aproximadamente i 237 mil 748 mitlones de ddlares (mddls), mientras que ¢l de Canadd
cra de 570 mil 401 mddis y el de Estados Unidos de § billones 465 mil 200 mddis. En lo
que se refiere a su ingreso percdpita, en México era alrededor de 2 mil dolares, en
Canada de 21 mil dofares y en Estados Unidos ascendia a 22 mil délares. 2

Uno de los objetivos de esta alianza comercial era elevar el nivel de desarrollo
econdmico de los tres paises, pero ante la diferencia de las condiciones
mencionadas, s claro que México ttene el mayor reto.

Ademas el TLCAN no puede existir por si solo, sino que requiere de la
integracion de diversos factores, como son las politicas de comercio
internacional, el comercio interno de cada pais, los elementos que intervienen
en la produccidn, como capacidad instalada, financiera y mano de obra, entre
otros. Ademas la poblacion tiene ambiente de socializacion, como st familia,
el medio de trabajo, los mecanismos de informacion, etc., que coadyuvan a
sus actitudes ante las politicas pablicas, y en el caso particular que nos ocupa,

1 Coordinador de fa carrera de ftefaciones Internacionales de I FCP y SCUNAM, ELdia, 30 de noviembre
1993, p.10.
2 Ihid.
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a su actitud ante un Tratado de esta naturaleza. Se observa entonces que cl
éxito del TLLCAN depende, como se comentd antes, de diversos aspectos.

A pesar de que se han realizado diversos anilisis desde diferentes puntos de
vista en torno al TLC entre Canadd, Estados Unidos y México como los
efectos que tendrd la apertura comercial en el desarrollo industrial, en la
inversion extranjera, sobre ¢l desarrollo tecnologico, cuestiones financieras y
posibles repercusiones politicas, entre otros. Asi, tambicn resulta interesante
conacer la percepeion de la opinion publica mexicana sobre ¢l impacto que
tendrd el Tratado. Sin embargo, pocos han sido los estudios que se han hecho,
particularmente en México, sobre la apinion de Ja poblacion respecto del
TLCAN.

Puede decirse que las preocupaciones y opiniones que se vuelven
generalizadas en una poblacian constituyen la opinion piblica. Asimismo, la
opinién publica es el producto social agregado de Jas opiniones individuales
sobre asuntos de interés comiin, Uno de los principales factores de opiniones
sociales son los medios de comunicacion en tanto propician o forman
tendencias en las opiniones del piblico a quien se dirige. Asi, las formas de
opinién pueden ser distintas segiin ¢l sector de Ja poblacion a quien sc dirige
y quien lo capta,

Se planted que uno de los resultados esperados con esta alianza comercial era
lograr mayor desarrollo econdmico para fos tres paises. Uno de los factores
fundamentales para lograrlo lo compone la poblacion, que se presume es el
sujeto y el objeto fundamental del concurso del desarrollo de la socicdad en
su conjunto. Dada [a importancia y el interés de las repercusiones que implica
para Ja sociedad una medida como ¢l TLCAN, resulta importante disponer de
informacion sobre ¢l tema, basada en la percepeion de Ja poblacion misma.,
De tal forma que al conocer la opinion de la poblacion se pueda percibir su
posicidn asi como las inquietndes expresadas a respecto.

La importancia de esta informacion radica en el interés que representa para el
gobierno de México ¢l Tratado, ya que una decision de tai relevancia en la
politica econdémica del pais tendri consigo consecuencias, no solo
econdmicas sino tambicén politicas y sociales, que afectardn a la poblacion,
Asimismo, los resultados de esta politica de mayor apertura comercial
podrian verse afectados de manera importante por la opinion piblica, a partir
de su postura en torno a dicha medida econdmica. De tal forma que algunos
de los resultados esperados del Tratado de Libre Comercio de América del
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Norte como seria atraer mayor inversion extranjera y lograr una participacion
mds competitiva en el mercado internacional dependerian en parte de la
aceptacion y disposicion principalmente del sector industrial para asumir y
participar de las nuevas normas econdmicas que implica un acuerdo
comercial de este tipo.

En este trabajo se pretende conocer la percepeion que tiene la poblacion
mexicana sobre Jos posibles efectos del Tratado. A través del andlisis de la
opinidn de la poblacién mexicana se desea obtener clementos que permitan
identificar las expectativas de la poblacién mexicana ante el Tratado, y su
pereepeion de algunos posibles efectos sobre los salarios, la escolaridad, el
empleo, algunas pautas culturales, la calidad y la venta de productos, entre
olros.

De manera especifica, pretendemos: a) explorar el grado de asociacion que
existe entre el tiempo de evolucion del Tratado y la incertidumbre y/o
aceptacion del mismo por parte de la poblacion; b) investigar Ia percepeion de
la poblacidn sobre el Tratado, en diferentes grupos sociales y ccondmicos,
seglin, sexo, edad, escolaridad e ingreso; y ¢) investigar cdmo percibe Ia
poblacion el TLC en las ciudades de Tijuana, Tuxtla, Guadalajara, Monterrey,
Mérida y en la Zona Metropolitana de la Ciudad de México.

A partir de la importancia que tenja para el gobierno del presidente Salinas de
Gortari lograr la aceptacion del TLCAN, suponemos que la difusion sobre sus
efectos podria influir de manera importante en la opinién publica. Sobre todo,
si consideramos que los diferentes medios de informacién son quienes forman
la opinion publica. Por lo que, a medida que se diera mayor difusion sobre ¢l
‘Tratado, se puede suponer que la poblacidn mexicana se mostraria mas 4
favor de esta medida. Sin embargo, podrian presentarse variaciones, que
dependerian del contexto en el que se formara esta opinién.

Lin este trabajo se aborda el estudio de algunas inquictudes expresadas por la
poblacion mexicana con relacién a los efectos del TLCAN, como son: las
oportunidades de trabajo, el ingreso y el desarrollo personal. Se investigo
también, otros temas de interds acerca de si con el Tratado se podria o no
estimular la preparacian de los sectores industriales, mejorar la calidad en sus
productos y servicios y aumentar las exportaciones mexicanas,

Owra de Jas principales inquietudes de la poblacion mexicana se refiere al
temor de que México pierda soberania con el TLCAN; por ello, éste se ha
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convertido en un importante tema de debate. Pensamos que ¢s relevante,
ademas de conocer la opinion piblica sobre los posibles efectos economicos,
saber el grado en que los mexicanos piensan que el Tratado pueda limitar o no
In soberania nacional y si éste puede tener como consecuencia una mayor
dependencia del exterior. Asimismo, es importante conocer la percepeion de
Jos mexicanos y mexicanas sobre los efectos Tuturos del Tratado en refacion a
algunos aspectos de Ia identidad nacional como los valores morales y
religiosos, ta vida familiar y el nacionalismo.

Resulta también interesante para este andlisis ef identificar si ¢} tempo y los
niveles socioecondmicos atectan o determinan la opinion de Jos mexicanos en
relacion al TLCAN. A partir de este andlisis se puede saber qué tipo de
refacién cxiste entre estas variables y la opinion de Ia poblacién. Y, por otro
conocer las diferencias o semejanzas entre la opinion de Ja poblacion de que
se ubica en constextos geopotiticos especificos.

El estudio sobre la opinion piblica se puede abordar a partir de diferentes
enfoques de investigacion. Uno de los enfoques se basa en la realizacion de
encuestas donde capta informacion de sélo una parte de I poblacion, la cual
se selecciona de manera que despuds pueda hacerse inferencia a la totalidad
de la poblacion en estudio.

Para esta investigacion se hace uso de las pocas encuestas de opinion
existentes acerca del TLCAN. Las cncuestas para este estudio fueron
realizadas por la empresa Opinion Profesional S.A de C.V, que realizar
investigaciones sobre diversos temas. Las encuestas seleccionadas tienen
como objeto de estudio la poblacion mexicana mayor de [8 aios. Se
realizaron muestras independientes para las ciudades de Tijuana Tuxtla
Gutiérrez, Guadalajara, Monterrey, Mérida y la Zona Metropolitana de la
Ciudad de México. El andlisis se enmarcard en las percepciones de la opinién
piblica respecto del TLC ¢n esas seis ciudades del pais que concentran 14
millones de la poblacion mayor de 18 afios, vesidente en el pais,
aproximadamente el 35% de la poblacion urbana del pais, de acuerdo con los
datos del Gltimo censo de poblacion y vivienda.

Este estudio de opinion pablica estd basado en cuatro encuestas que tuvieron
que ver con monentos importantes del periodo de negociaciones def TLCAN.
Estos momentos correspondicron con la promocion de) Tratado, a partir de la
gira del presidente Carlos Salinas de Gortari a Canadd y Estados Unidos a
favor de un Tratado Trilateral en abril de 1991, que permitd el inicio de

iv
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platicas formales pava las negociaciones, con la conclusion de las
negociaciones en agosto de 1992; con la ratificacion y firma del Tratado en
diciembre de 1992, y finalmente, con la firma por parte de los gobiernos de
Jos tres paises de los Acuerdos Paralelos en diciembre de 1993,

Dada la importancia de contemplar ef contexto del proceso de negociacion del
Tratado, el presente trabajo se desarrolld en cuatro capitulos. En el primer
capitulo se exponen los antecedentes de la politica comercial exterior de
México a través de la politica de apertura comercial que se inicid durante cl
gobiemo de Miguel de la Madrid, asi como la nueva politica comercial
exterior durante el sexenio de Salinas de Gortari. Asimismo, con el fin de
cnmarcar ¢l cambio en la politica econdmica de México, orientada a
diversificar su comercio, se analiza de manera breve la relacion de México
con diferentes bloques comerciales, incluyendo a América del Norte.

En el segundo capitulo se resefian los antecedentes y las etapas del proceso de
negociacion del Tratado de Libre Comercio hasta 1a aprobacion de los
Acucrdos Paralelos en noviembre de 1993. Este contexto tiene como objeto,
ubicar los momentos importantes en la negociacion del Tratado, para
identificar, en ¢l andlisis de las encuestas, el impacto en la opinién piblica
mexicana. Asimismo, se exponen las causas y los objetivos que manifesto el
gobierno mexicano para emprender las negociaciones, asi como la opinion de
diferentes sectores sobre los posibles cfectos positivos y negativos del
TLCAN,

La tercer parie del trabajo se centra en delimitar el concepto de opinidn
piblica y en la forma de medir la opinion publica a través de encuestas,
Ademas, tiene el proposito de describir brevemente las caracteristicas de las
encuestas que se ulilizaron en este trabajo y la forma de procesamiento de
dicha informacion.

El altimo capitulo muestra os resultados de las cuatro encuestas analizadas
sobre los aspectos positivos y negativos del ‘Tratado, desde el punto de vista
de la opinién piblica mexicana. En este andlisis se presenta la evolucion que
ha tuvo la posicion de Ia opinion, en el proceso de negociacion del Tratado,
asi como la percepeion de la poblacion sobre algunas repercuciones de
cardcter econdmico: social y cultural, y en relacion a la soberania nacional.
En este apartado se incluye el andlisis de la opinion de la poblacién de-
diferentes niveles sociocconomicos, asi como de las seis civdades donde se
realizaron las encuestas,



CAPITULO |

LA POLITICA DE APERTURA COMERCIAL EN MEXICO

El nuevo modelo econdmico de México no se ha desarrollado como un
proceso aislado. En esta politica econdmica han influido los cambios
ocurridos en la economia mundial, que exigen la apertura de las economias
nacionales al comercio y a las inversiones extranjeras.

Este capitulo abarcard la politica de apertura comercial de México en el
sexenio de Miguel de la Madrid y Salinas de Gortari. De tal forma que se
plantea la politica comercial exterior que se llevd a cabo durante el periddo de
1982 a 1988, basado en un nuevo modelo econdmico de apertura comercial,
que pretendia contrarrestar los efectos de la crisis de 1982, Ello para entender
la nueva politica econdmica del gobierno de Salinas de Gortari (1988-1994),
que se orientd a crear la mayor apertura comercial,

A partir de esta politica econdmica, se explica la relacion de México con los
diferentes blogues comerciales de América Latina, la Comunidad Europea, la
Cuenca de Pacifico, y de Canadd y Estados Unidos. Esto con el objeto de
ubicar la importancia y trascendencia de la diversificacion de las relaciones
cconodmicas de México en el contexto de apaertura comercial.

1.1 El cambio en la politica comercial exterior de 1982-1988

Los antecedentes de la politica comercial exterior de México tienen su origen
en la crisis econdmica externa.

Desde mediados de Ja déeada de los setenty, en Ja cconomia mexicana se iniciaron
um seric de descquilibrios econdmicos y financieros que si bien parecieron
desvanccerse en los afios del auge petrolero por fa enortite inyeceion de recursos
financieros, via exportaciones financieras y créditos del exterior, permanecieron en
Ja base misma del capitalismo mexicano, para presentarse nucvamente con mayor
fuerza a partic de 1981, La profunda crisis econémica resultante de esos
desequilibrios demostré que ¢l capitalismo mexicano no podia recuperarse bajo el
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modelo ecundmico construido en la posguerra. A partir de entonees, en la
cconamia mexicana se puso en marcha una estrategia para reconvertir la economia,
iniciando asi, ol trinsito hacia un nuevo modelo ccandmica, cuyo pilar
fundamental scria la exportacion, es decir s¢ inicid {a construecion de un nuevo
modelo hacia afucra,}

Anteriormente, ¢l modelo de desarrollo de [a politica comercial tendfa a
proteger el mercado interno y a incentivar el proceso de industrializacion. Sin
cmbargo, esta estrategia de desarrollo, al verse prolongada por varias décadas,
provocod algunos problemas de tipo politico, econdmico y social. Con el
prolongamiento de este niodelo la asignacion de recursos se enfocd hacia
sectores diferentes de los prioritarios, ademas de desalentar la exportacion.

Un mercado sustentado en el mercado interno incapacita la exportacion y genera
un desequifibrio comercial. Para equilibrarlo se recurre a los préstamos externos
y a los ingresos petroleros como en nuesiro caso. El desarrollo proporcionado
por esta estrategia se va limitando y reduciendo a medida que pasa el ticmpo y
se le prolonga mds de lo debido.2

La politica de sustitucion de importaciones y la sobrevaluacion de la moneda
por largos periodos, fueron algunos de los factores determinantes en las
exportaciones, las cuales se concentraron en unos cuantos productos
primarios sensibles a las fluctuaciones del mercado internacional, Asimismo,
dichas politicas también estimularon las importaciones de bienes intermedios
y de capital, lo que provocd mayor dependencia externa del proceso de
produccion,

Las exportaciones de productos manufacturados que se dieron en las
administraciones anteriores a la de Miguel de Ia Madrid no siempre fueron
resultado de una estrategia de penetracion permanente a los mercados
internacionales, en parte fueron resultado de excedentes que ¢l mercado
interno no absorbia.

leana, Cid Capetillo y Mora Rossaroli Enrique Luis. E]futuro econdmico de México; Escenarios
y Prespectivas de su Comercio Exterior, Fundacion Friedrich Ebert, nimi 23, México, 1989, p.5

2 Luis Bravo. “México: requisitos de una esiralegia de crecimicnio hacia fuera”, Camercio
Exterior, México, nam. 12. 1985, p.1155.

1)
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L.a  politica de proteccion  comercial utilizada en  las  anteriores
administraciones  tuvo entre sus propdsitos compensar los efectos de
sobrevaluacion del tipo de cambio; las exportaciones mexicanas, tanto de
productos primarios como de bienes manufacturados fueron disminuyendo
con relacion a la produccidn interna y la demanda internacional. Uno de los
resultados  propiciados  por ¢l mantenimiento de las politicas de
protecciopismo, fue ¢l gran beneficio que obtuvieran las empresas
transnacionales que usaban en México la tecnologia y los equipos obsoletos
de sus paises de origen dindoles, a pesar de ello, grandes ganancias a
expensas de los consumidores nacionales. Las facilidades otorgadas a este
tipo de empresas y la proteccion concedida a través de diversos mecanismos,
no propicio el desarrollo tecnolGgico nacional, ni disminuyd la sustitucion de
importaciones ni tampoco generé exportaciones que tuvieran un saldo
positivo en divisas.

Al elevarse las importaciones por encima de las exportaciones, se prolundizo
la tendencia a recurrir al endeudamiento externo como mecanisino de
financiamiento. La necesidad de capilal en México, asi como la existencia de
liquidez a nivel internacional propieiaron la obtencion de grandes créditos,
por lo que paulatinamente fue neeesario eanalizar una proporcion creciente de
los ingresos al servicio de la deuda. Por otra parte, el alza en las tasas de
interés internacionales que se inici6 desde fines de 1979 y que se agudizd en
1980 y 1981, aunada a la caida de los precios del petrdleo a nivel mundial en
1982, acrecentiron la deuda externa que se habia incrementado en gran
medida durante el periodo de auge petrolero en la década de los ochenta,

La fragilidad en el sector financiero propiciada por cl desequilibrio
estructural de la economia interna y por los niveles tan altos que aleanzé la
fuga de capitales y la especulacion financiera durante el perio de auge
petrolero y de libertad cambiaria, asi como el alza de las tasas de interés y la
caida en el precio del petroleo que fueron parte de una coyuntura externa,
propiciaron efectos graves en la economia nacional, fo que di6 inicié el
colapso de 1982.

La crisis de 1982 fue un reflejo de la debilidad de la economia mexicana,
provocada en gran medida por una dependencia del modelo de sustitueion de
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importaciones, ¢l cual dio origen a una economia cerrada, donde se fomentd
el crecimiento del sector privado mediante la adopeion de una politica de
industrializacién basada en la sustitucion de importaciones. El Estado levanto
barreras proteccionistas contra las importaciones extranjeras a fin de subsidiar
a las industrias privadas. Desde 1950 hasta 1982, los aranceles se
incrementaron cuando fue necesario proteger tanto a las industrias privadas
como a las controladas por el Estado, lo que se conviertio en una economia
cerrada; el crecimiento aun cuando fue elevado (aumento promedio anual de
la produccion 6.5% durante el periodo de 1950 a 1982)3 no pudo sostenerse
posteriormente.

Al iniciarse el régimen de Miguel de la Madrid, se tomd la decision de
plantear un modelo de desarrollo con bases diferentes a los anteriores, cuya
estrategia fuera reestructurar el aparato productivo, orientarlo a los mercados
externos Y hacer una sustitucion selecta y eficiente de las importaciones.

Esto se hizo bajo la consideracion de que la crisis era el resultado de haber
mantenido por mucho tiempo una estrategia de desarrollo sustentada en una
politica proteccionista, Por cllo, en el gobierno de Miguel de la Madrid se
tomo la decision de adoptar una estrategia que permitiera enfrentar la crisis,
dar las bases de una nueva etapa que estimulara la productividad y Ia
competencia en las actividades econdmicas, asi como impulsar la produccion
destinada a los mercados internos y externos.

La modificacion en la politica economica por parte del Estado se sustento
dentro del marco legal con base en los Articulo 25 y 26 de la Constitucion
Politica de los Estados Unidos Mexicanos. Por medio de dichos documentos
quedaron establecidos los principios politicos, los propositos, objetivos y Ia
estrategia a seguir, los cuales quedaron previstos en el Plan Nacional de
Desarrollo de 1983.

En el Plan Nacional de Desarrollo (PND) el nuevo gobierno observo la
necesidad de orientar bajo otras perspectivas las politicas del Estado. De esta
forma, 1a estrategia del cambio estructural se configuro no solamente como

3 Luis Bravo. op. cit., p.1157.
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una politica del sector externo, sino como una estructura de politica
ccondimica compuesta por diversas politicas sectoriales seflaladas en el PND.

Los resultados esperados en la nueva estrategia de desarrollo se sustentaban
en la orientacion de la politica economica general del Estado. La reordenacion
propuesta en el PND presentaba modificaciones importantes en relacion a las
administraciones gubernamentales pasadas en cuanto al uso de politicas para
la puesta en practica de la nueva estrategia y la erradicacion, se suponia, de
las deficiencias de la economia que se manifestaban en los desequilibrios del
aparato productivo, las insuliciencias del ahorro interno, la escasez de divisas
y las desigualdades en la distribucion de los ingresos.

La reorientacion de las politicas de comercio exterior ¢ industrializacion
dentro del PND de 1983 a 1988 se incluyeron dentro de la racionalizacion en
la apertura comercial y de la proteccion par México. Este proceso dio inicio a
partir de 1983 mediante la flexibilizacion de la politica de permisos previos
de importacién, con la intencion de disminuir gradualmente estos permisos
durante el sexenio.

Ademas del PND sc dieron a conocer otros documentos como el Programa
Nacional de Fomento Industrial y Comercio Exterior y el Programa de
Fomento Integral de las Exportaciones, en los cuales se observaba Ja
necesidad de lograr un cambio en la estructura econdmica que tuviera
alcances en todos los dmbitos de la economia.

Asi, la politica econémica gubernamental para cf sexenio de Miguel de la
Madrid se manejo bajo dos lineas fundamentales de accion establecidas en el
PND: una de reordenacién econdmica y otra de cambio estructural, La de
reordenacion econdmica se conformaba de la respuesta para enfrentar la crisis
y dar las condiciones minimas para el funcionamiento de la economia. El
cambio estructural era la estrategia para iniciar el proceso en la
transformacion de fondo del aparato productivo y distributivo.

La reordenacion de la politica econdmica del gobierno tenia tres objetivos
fundamentales: vencer la crisis, lograr la capacidad de crecimiento ¢ iniciar
los cambios estructurales para lograr un desarrollo sostenido y sin inflacion.
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Debido a esto, ¢l gobierno realizo grandes modifieaciones en el desempeiio de
la politica de gasto publico, en la politica de precios y también en la hasta
entonces politica proteccionista del comercio exterior,

En términos generales se puede hacer una division en tres grupos de la
politica econdmica que se ejercio durante ef sexenio de Miguel de la Madrid y
que estuvieron delineados en el PND. Los tres planteamientos fueron los
siguientes:

+ La contraccion lanto del gasto publico como de In oferta monetaria.

+ Laliberalizacion de precios, de la tasa de interés y del tipo del cambio, por
una parte, y el control de salarios, por otra.

+ La racionalizacién y flexibilizacion de la politica proteccionista del
comercio exterior.

La reorientacion de la politica de comercio exterior tenia un papel clave en el
proceso de la nueva estrategia, pues se sustentaba en el principio de permitir
el libre flujo de bienes y factores productivos para dar mayor operatividad a
las fuerzas del mercado y, de tal forma, realizar los cambios estructurales
necesarios. La politica de racionalizacion de la proteccion permitiria un libre
flujo de mercancias del exterior, lo que propiciaria un proceso de competencia
y obligaria a las empresas nacionales a reestucturarse y modernizarse; se
esperaba que tuvieran niveles mds altos de productividad y eficiencia.

Al mismo tiempo, los lincamientos que reorientaban al comercio exterior no
solo buscaban lograr upna mayor competitividad en el mercado interno por
parte de las industrias, sino que éstas fueran capaces de exportar productos al
mercado internacional. De esta forma, se pretendid dinamizar al sector
industrial hacia ¢l mercado externo y mantener un mejor equilibrio entre la
demanda y la oferta externa,

En particular, el PND establecia tres niveles para reorientar al comercio
exterior:

« Un nivel agregado, a través de una politica cambiaria mas realista y un
manejo de la demanda interna.

6
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« Un nivel intersectorial, a través de las politicas comercial, fiscal y de
canalizacion de crédito, para dar una proteccion mds racional a México.

« Nivel especifico, a través de la atencién de las deficiencias en materia de
organizacion administrativa, transporte y comercializacion.

La politica cambiaria tenia como proposito lograr, en forma conjunta y
equilibrada, la promocion diversificada de exportaciones y la sustitucion
eficiente de importaciones. Se buscd mantener un tipo de cambio realista que
fomentara la exportacion y propiciara la captacion de divisas necesarias para
abastecer los insumos importados para la planta productiva, dada la
conveniencia de climinar los subsidios cambiarios, para coadyuvar la
estabilidad ccondmica del pais.

Con la politica de fomento a las exportaciones impulsada durante cl sexenio
de Miguel de la Madrid, en 1983 las exportaciones no petroleras habian
alcanzado ya un crecimiento considerable, aun tomando en cuenta los
problemas que aquejaban la economia nacional. Para 1984 las exportaciones
tuvieron mejores resultados atribuido a los saldos favorables de la balanza
comercial. A partir de 1985, con el PROFIEX (Documento del Ejecutivo que
daba la pauta para promover el desarrollo del sector exportador), el pais
mantuvo un superdvit en la balanza comercial aunque con un saldo menor al
afio anterior debido ala drastica caida de las cotizaciones del petréleo crudo a
nivel internacional que redujo el valor total de las exportaciones.

Para cstablecer una politica de fomento a las cxportaciones el gobierno de
Miguel de la Madrid mantuvo cicrtos lineamientos bisicos para que dicha
politica tuviera efectos favorables. Por tal motivo se mantuvo un tipo de
cambio realista asi como un nivel competitivo de los precios de los insumos
primarios.

Con algunas medidas adicionales al PROFIEX realizadas a inicios de 1980, el
gobierno ayudd a incrementar la competitividad de los productores
nacionales. Dentro de las medidas adoptadas estuvo la instauracion de la
Carta de Crédito Doméstica (CDD); también se dio un trato especial a las
empresas que por sus volimenes de venta se consideraban altamente
exportadoras, mediante ¢l otorgamiento de créditos adicionales. Otra medida



La politica de apertura comercial en México

fue fa creacion det Comité de Promocion de Empresas de Comercio Exterior
como ¢l drgano encargado de politicas que fomentaran ¢l desarrollo de las
cIpresas mexicanas,

Las medidas de fomento propiciaron que las exportaciones na petioferas
fueran un elemento importante en el crecimiento econdmico. La balanza
comercial de 1987 resultd superavitaria, incidiendo en este resultado la
recuperacion parcial de las cotizaciones del petréleo asi como el aumento de
un 24% en las ventas de productos no petroleros motivado por el crecimiento
de las manufacturas,

La recuperacion de la planta productiva y la activacién de la economia en
1988 sc noté con el incremento de las importaciones en relacion a las de
principios del sexenio de Miguel de la Madrid.

En resumen, los resultados de 1a politica de fomento a las exportaciones
durante el sexenio de 1983-1988, dados a conocer por ¢l Banco de México
fueron:

+ Superavit de la balanza comercial de 50 mil millones de délares durante
todo el periodo.

« Crecimiento medio anual de las exportaciones de manufacturas de 26.8%.

« Incremento de las exportaciones no petroleras en el total de ventas
(Cuadro 1.1).

En el sexenio de De la Madrid se redujo la inflacion, se estabilizé la tasa de
cambio en un nivel que resultaba mds conveniente a las exportaciones
mexicana, se tuvieron saldos favorables en la balanza comercial con un
incremento de los productos no petroleros en las exportaciones, lo que
contribuyd a evitar mayores desequilibrios en el sector externo. En 1985 se
dio paso a una amplia liberacion de las importaciones y en 1986 se firmé el
protocolo de adhesion al GATT (Acuerdo General de Aranceles Aduaneros y
Comercio).
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CUADRO 1.1.1
EXPORTACIONES I IMPORTACIONES DE MEXICO
1982-19888
( Millones de Dolares)

EXPORTACION IMPORTACION
ARO TOTAL Petroleran No Peirolera Tmporiacion SALDO
1982 21,229 16,477 4,752 14,437 6,793
1983 22,312 16,017 6,295 8,551 13,761
1984 24,195 16,601 7,594 11,254 12,942
1985 21,663 14,776 6,887 13,212 8,452
1986 16,031 6,307 9,721 11,432 4,597
1987 20,256 8,630 11,626 12,222 8,433
1988 20,565 5,883 14,682 19,720 845

FUENTE: Banco de México, Informe Anual, 1983-1988

1.2 La nueva politica de apertura comercial de 1988 a 1994

Durante el sexenio de Miguel de la Madrid se prepard el terreno del nuevo
modelo econdmico, Sin embargo, fue durante el gobierno de Salinas de
Gortari (1988-1994) que se impondria con gran fuerza la politica de apertura
comercial. Este modelo de desarrollo tiene comio fin la modernizacion
econdmica del pafs.

De esta forma, la reforma ceondmica interna se acelerd y la deuda externa fue
reestructurada, La renegociacion de la deuda externa junto con el Pacto para
Ia Estabilidad y el Crecimiento Econdmico entre los sectores productivos y el
gobierno, tenfan como objetivo contener las alzas de precios en forma flexible
y prevenir desabastos.

L.a administracion de Salinas de Gortari buscd internacionalizar Ia economia,
desregular ciertos sectores de la produccion y los servicios, promover la
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inversion extranjera y propiciar la innovacion tecnoldgica e impulsar las
importaciones. Asi, la politica econdmica se convirtié en prioridad durante
todo el sexenio. De aqui, la importancia de lograr la integracion de México al
Tratado de Libre Comerecio con América del Norte.

Segtin el Sexto Informe de Gobierno, durante el sexenio de Salinas de Gortari
se abrié la economia a la competencia internacional, se eliminaron la mayoria
de las restricciones arancelarias y se bajaron los aranceles hasta en un 90% en
diversos sectores de la economia, se pasé de ser una de las economias mids
cerradas del mundo a una de las mas abiertas. Se desregularon sectores de la
economia tales como el transporte y las telecomunicaciones, con la intencidn
de reducir costos de produceién y promover la competencia.

Se promovid la inversion extranjera con el propdsito de generar divisas y
fuentes de empleo, de asegurar el acceso a nueva tecnologia y a mercados
extranjeros, Se establecié un nuevo Reglamento de la Ley de Inversion
Extranjera. Se comenzaron a buscar acuerdos con naciones y bloques de
naciones que ofrecieran a México reciprocidad a la apertura comercial de
nuestro pais.

El hecho de que la inversion extranjera aumentara durante el periodo 1989-
1991 se devio entre otras razones, a que ¢l gobierno modifico la legislacion
nacional para hacer mds atractiva la inversion extranjera en México, otra fue
su Programa para la Estabilidad y el Crecimiento Econémico, el cual redujo la
inflacién de 30% en 1990 a 18% cn 1991 y de 10% en 1992 a 8% en 1993.
Con lo anterior se logrd dar una mejor imagen de la economia mexicana, por
lo que se hizo mds atractativa la inversion extranjera.

Durante 1991 se observd un crecimiento en los sectores de comunicaciones,
transporte (6%), manufacturas (4%) y de turisimo (6%). En contraste con esto,
el sector agrfcola mostrd un considerable rezago, con un crecimiento de 2%
en 1991,

Las exportaciones en el sexenio de Salinas de Gortari registraron un fuerte
incremento, pasaron de 30 mil millones de dolares en 1988 a casi 52 millones
en 1993. Sin embargo, como consecuencia del importante creciemiento que se
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dio también en las importaciones, se registrd un déficit en fa cconomia, pues
de 28 mil millones de délares registrados en 1988 llegaron a 65 mil millones
en 1993.

Iin cuanto a los efectos de la liberacion sobre la planta productiva, se dieron
diferentes opiniones: las de quienes pusicron mayor énfasis en los efectos
positivos de la apertura en el proceso de ajuste y reconversion de la industria,
como los que sugirieron la necesidad de nuevos estudios que permitieran
identificar con mayor claridad el conjunto de respuestas que se adecuaran al
caricter desigual de las diferentes empresas, a la apertura y la competencia,

Secgin informacion del Banco de México, el Tratado de Libre Comercio entre
Canadd, Estados Unidos y M¢xico, asi como los Acuerdos Paralelos crearon
las condiciones para el crecimiento de las exportaciones. Entre enero y agosto
de 1994 las ventas totales de México a los Estados Unidos, comparadas con ¢l
mismo periodo del afio anterior, crecicron un 22%; las exportaciones no
petroleras lo hicieron en un 25%, y ¢l mayor incremento lo registraron las
manufacturas, que aumentaron en un 27%. Es claro que el fuerte incremento
en las exportaciones mexicanas no se did a partir de 1994, comenzo en 1989 y
se han ido incrementando desde ese aiio.

A partir de este modelo economico, en México se buscd mejorar la calidad de
los productos de exportacion. Incluso, se han tratado de modificar actitudes
en las empresas mexicanas, tanto en las empresas grandes como en las
pequeiias, en las manufacturas como en los servicios. Este fue un movimiento
nacional de los empresarios mexicanos quienes trataron de incorporarse al
sistema de calidad total, a través de capacitacion y modernizacion de su
equipo. Sin embargo, las empresas no contaban con recursos suficientes que
les permitiera cumplir con ese proyecto.

En el dltimo informe de gobierno, Salinas planted los dos elementos centrales
que rigieron ln estrategia de politica exterior que siguio su gobierno: el
primero, fue reafirmar los principios ya existentes; el segundo, consistio en
diversificar los vinculos y relaciones del pais frente a la globalizacion
econdmica.
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La transformacion mundial (el término de la guerra fria, la desintegracion de
la Unidn Sovidtica, etc.) avanzo la conformacién de zonas econdmicas
regionales. En estos procesos de transformacion, Salinas de Gortari apoyod
nuevas iniciativas en la politica exterior mexicana.

Con base en ¢l nuevo concepto de politica exterior, a fines de 1993 se
estrecharon lazos con China y Japdn; México ingresé a la Conferencia
Econdmica de los paises de Asia-Pacifico (APEC); a partir de ese afio México
también es miembro de la Organizacion para la Cooperacion y el Desarrollo
Econdmico (OCDE), que agrupa a las economias mas industrializadas del
mundo.

Asimismo, se {irmd el Acuerdos de Libre Comercio con Chile, el Acuerdo
Marco de Libre Comercio con Centroamérica, el Acuerdo de Libre Comercio
con Costa Rica y Bolivia, y el Acuerdo de Libre Comercio con el Grupo de
los Tres, (Colombia, México y Venezuela),

1.3 La relacion econémica de México con diferentes bloques
comerciales

Antes de hablar de las relaciones de México con los distintos bloques
comerciales, cs conveniente hacer una pequefia reseiia de como ha cambiado
el escenario comercial internacional y de qué manera han afectado estos
cambios a la politica interna y externa de México.

Los cambios tan profundos que se han dado en las relaciones econdmicas, sc
han caracterizado por la creacion y desaparicion de distintos bloques de
poder. Dentro de estas transformaciones mundiales, la aceptacion de
interdependencia, las grandes migraciones y la mayor movilidad social
obligan a una reestructuracion de la sociedad internacional.

Durante la década de los 70, la cconomfa mundial avanzd hacia una nueva etapa de
trasnacionalizacion de la produccidn y globalizacion de las finanzas en el marco de la
denominada Tercera Revolucion Industrial, incrementdndose la dureza de la
compelencia econdmica internacional, Hubo una recesion a fines de los afios 70 ¢
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inicios de los 80 que da lugar a una amplia reestructuracion del capital de la
produccion y del comercio ¥ a una progresiva desvinenlacion del capital con respeeto
a la produccion y al comercio, gencrando serias contradiceiones para el modelo de

desarrollo econémico predominante.

La globalizacion en la opinion de la profesora Lucrecia Lozano ha sido
producto de la necesidad de los paises industrializados de buscar nuevos
mercados en el exterior para la produccion que na encuentra salida en sus
mercados internos y, consecuencia también de los avances tecnoldgicos en la
electrdnica, la informdtica y las telecomunicaciones, que permiten enlazar y
articular operaciones financieras y decisiones productivas a escala mundial en
un movimiento tnico.

En lo que se refiere a Jos procesos sociales, econdmicos y politicos no sc puede
dejar de mencionar los movimienios de apertura politica que se empezaron a dar en
1a Europa del Este a fines de la década de Jos ochenta y que han tenido que ver con
una situacion prevaleciente a nivel mundial en estos tiempos, Desde ese momento se
iniciaron una serie de acontecimicntos muy importantes como la cafda del muro de
Berlin y fa -reunificacion alemana; el fin del monopolio politico del Partido
Comunista en la Unidn Soviética y los movimientos separatisias de Jas Repiblicas
Baltieas de ese pafs; el cambio de gobierno en los paises de Europa oriental que
abandonaron ¢} modelo Stalinisia, al mismo tiempo que desataron la crisis del Pacto
de Varsovia; el avance de la Unidad Europea hacia un Mercado Comin en 1993; ol

surgimiento de la Cuenca del Pacifico como un gran centro comercial y financicra.?
B

Il acercamiento logrado entre paises disminuyd el peligro de una guerra
nuclear y abrio nuevas posibilidades de entendimiento particularmente
econdmico entre las grandes potencias.

La nueva coyuntura internacional alterd los equilibrios establecidos, modificd
las relaciones de pader y abrio nuevas posibilidades a los paises que tuvieran

4 1. Carlos Moneta, “Alternativas de la Integracion en el Contexto de la Globalizacion”, SELA,
niim 29, Caracas, 1991, p.80.

5 Lucrecia Lozmto. "Globalizacion y regionalizacion en [ economia Internacional”, Relacjones
Internaciopales Vol. 59, UNAM, México, 1993,p. 47
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la capacidad de adaptarse a la nueva dindmica en especial de bloques
comerciales.

Las naciones se agrupan v los vicjos nacionalismos son olvidados. Los paises
curopeos que en menos de una cenlwia se enlrentaron con las armas en tres
ocasiones, se encuentran hoy en pleno proceso de integracion. Los paises de Oriente,
que la geogratia o la historia mantuvieron en el aislamiento durante matchos siglos,
han desarrallado nuevas formas de asociacion y cooperacion. 6

México no es ajeno a este nuevo escenario internacional caracterizado por la
existencia de un unipolarismo militar mundial, un multipolarismo econémico
y por la formacion de alianzas econdmicas regtonales.

En la actualidad, México tiene acceso a diferentes foros de negociacion como
el GATT, América Latina, Europa, La Cuenca del Pacifico, La Organizacion
para la Cooperacion y el Desarrollo Economico (OCDE) y Canadi-Estados
Unidos, que son, a su vez, los principales centros financieros, tecnoldgicos ¢
industriales, por lo cual resultan muy importantes en la estrategia de
negociacion comercial_del pais para lograr una mayor participacion de los
productos mexicanos en los mercados mundiales,

Cabe sefialar que en 1995 todavia existe una politica diseftada para dirigir las
relaciones comerciales con los distintos bloques existentes, Sin embargo, las
relaciones de México con cada bloque se han desarrollado separadamente y
en forma muy desigual. Asimismo, es vilido resaltar que el principal socio
comercial de México es Estados Unidos tanto en importaciones, como en
exportaciones, el segundo socio comercial de México, como bloque comercial
lo es la Comunidad Europea y en tercer lugar se encuentra la Asociacion
Latinoamericana de Integracion ALADI (Cuadro 1.3.1).

6). Carlos Moneta. op. cit., p.80.
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CUADRO 1.3.1

MEXICO: EXPORTACIONES E IMPORTACIONES POR BLOQUES

ECONOMICOS
(Miles de Délares)

EXPORTACIONES IMPORTACIONES
1992 VALOR Y VALOR %

ALADI 951,441 3.57 190,648 4.16
CENTROAMERICA 575,06 2.16 218,150 0.70
CUENCA DEL CARIBE 853,993 321 139,057 0.45
COMUNIDAD DEL CARIBE 109,975 0.4l 22,970 0.07
OTRO PAISES DEL CARIBE 744,018 2.79 116,087 0.37
EUROPA ORIENTAL 33,679 0.13 161,765 0.52
UNIDAD EUROPEA 3'142,482 11.80 495,639 15.45
ASOC.EUROPEA DE LIBRE COM. 185,342 0.70 866,102 2.79
JAPON 1230,622 4.62 1347,618 434
ESTADOS UNIDOS 18377,667 69.02 19'892,865 64.10
CANADA 559,240 2.10 578,284 1.86
PAISEES RECINDUSTRIALIZAC.(NIC'S) 188,801 0.71 729,220 235
ASOC.PAISES DEL SUDESTE ASIATICO 54,857 0.21 199,688 0.64

FUENTE: Secretarfa de Comercio y Fomento Industrial, Reporte Anual,México, 1993

1.3.1 América Latina

La cercania histdrica, Ia identidad cultural y Ja similitud social existente entre
Meéxico y América Lating, no guardan fa misma proporcion en sus relaciones
comerciales. El comercio del area no ha tenido ¢l despegue esperado a pesar

de Jos esfuerzos de los paises latinoamericanos.

Después de la creacion de un mercado comin latinoamericano en 1980, los
paises miembros de la ALADI (Asociacion Latinoamericana de Integracion),
que sustituy6 a la Asociacion Latinoamericana de Libre Comercio (ALALC),
se propusicron crear una zona de ventajas cconomicas mediante la
eliminacion de las restricciones no arancelarias, la disminucion gradual de los
aranceles y la armonizacion de las politicas orientadas a la exportacion.
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A partir de 1982 las relaciones comerciales de México con la ALAD!
disminuyeron debido a la recesidn que imperaba en el mundo. En ese aifo ¢l
comercio global de México con dichos paises descendio a 1,566 millones de
délares, con la caracteristica de que de 1,014 millones de ddlares de exportacion
mexicana, 497 millones correspondieran a petrdleo 'y 517 millones a
manufacturas. 1lasta 1986, las corrientes comerciales tante de exportacidn como
de importacién decrecieron considerablemente y, aunque la balanza comercial de
México con los pafses de la ALADI manifestd saldos favorables, fue debido a la
exportacion del petroleo mexicano, principalmente al Brasil. 7

En general, el comercio global de México en la ALADI es bajo; el comercio
estd integrado casi totalmente por exportaciones petroleras y manufacturas,
las ultimas representaron en 1993 Unicamente el 7% de las exportaciones
totales,

México ha propuesto que ademds de todos los mecanismos de preferencias
arancelarias entre los diferentes paises, se acuerde algin mecanismo que
asegure una disminucion en los niveles de aranceles entre los paises de la
ALADI.

Dentro de los mecanismos de negociacion existentes en la ALADI estdn los
siguientes:

» Acuerdos bilaterales de naturaleza comercial

» Acuerdos de Complementacion Econémica, también bilaterales

o Acuerdos Sectoriales de tipo comercial

o Preferencia Arancelaria Regional (PAR)

+ Preferencias dentro del Programa de Recuperacion y Expansion del
Comercio.

« Preferencias en favor de los paises de menor desarrollo econémico relativo
en el mecanismo de apertura de mercados.

+ Dentro del programa especifico que ticne la SECOFI para promover esta
integracion estd la siguiente estrategia:

7 Vicente Mufiz. " Integracion econémica de América Latina", E} Futuro Econdmico de México:

Escenatio y Perspectivas de su Comercjo Exterior, Fundacion Friedich Ebert nim. 23, México,
1989, pAL.
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Fortalecer ¢l sistema multilateral de comercio y ampliar y diversificar el abanico
de oportunidades econdmicas a nivel bilateral. Para ello se han elaborado
estrategias claras y flexibles que respondan a nuestra situacion geogrifica y a
nuestros vinculos histdricos, que persiguen garantizar el acceso reciproco, estable
y permanente a los mercados, y facilitar el aprovechamiento de las
complementariedades ccondmicas, asi como las venlajas comparativas para el
comercio, 8

Meéxico ha buscado lograr la integracién econdmica con América Latina, ante
la actual configuracion mundial de bloques econdmicos. Con esta idea,
nuestro pais ha sustentado su politica comercial hacia Latinoamérica basada
en los diez puntos que propuso ante la ALADI en la reunion del Grupo de Rio
en octubre de 1990. Estos puntos se concentran basicamente en promover ¢l
comercio y la inversion en la zona, buscando eliminar las barreras no
arancelarias a la mayoria de los productos.

Algunas de las alianzas que México suscribio con paises de América Latina
fueron el Acuerdo de Complementacion Econdmica entre México y Chile, y
el Acuerdo con Centro América, asi como con Bolivia, Costa Rica, y con
Venezuela y Colombia dentro det Grupo de los Tres formado en diciembre de
1991.

El comercio entre México y Chile se ha incrementado a partir del Acuerdo de
Complementacién Econdmica, convirtiéndose en 1991 en el cuarto socio
comercial para México en América Latina, en 1995 ocupa el quinto lugar.

Los paises latinoamericanos con los que México tiene mayor intercambio al
interior de la region latinoamericana son Brasil y Argentina. Sin embargo,
con estos paises no se han iniciado negociaciones para firmar algin Acuerdo
Comercial, a diferencia de Costa Rica, Bolivia, Venezuela y Colombia, Estos
dos utimos representan el tercer y quinto socio comercial respectivamente,
con montos similares a los comercializados con Chile.

Sin embargo, a pesar de los esfuerzos de unificacion, los resultados nno han
sido muy favorables. Las importaciones y exportaciones con América Latina

8 1r. Serra Puche. SECOF, Discurso pronuniciado en la inauguracion del foro 18 de Consulta
sobre Relaciones Comerciales de México con ¢l Mundo, México, 1990, p.23.
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hasta 1994 representan aproximadamente ¢l 4% det comercio total de México,
Para ograr una plena integracion ccondmica se requiere de miftiples aspectos
que atafien a la cconomia de cada uno de Jos paises de la region y de
soluciones coordinadas, a fin de lograr la anmonizacion de instrisnentos en
materia de politica comercial, industrial, financiera, tecnoldgica, ete.

1.3.2 Union Europea

Formalmente, México establecid relaciones con Ja Union Europea (U.E, antes
Comunidad Econdmica Europea) en 1960, pero ho es sino hasta 1975, cuando
ambos firmaron un Acuerdo de Cooperacion Comercial el cual estaba basado
en el Articulo 113 del Acta de Roma (documento que dio origen a la
Comunidad Economica Europea).

E! Mercado Unico Europeo fue planteado en 1985 con el Libro Blanco, base
para la integracion ccondmica europea. Su sustento se encuentra en ¢l Acta
Unica Europea (que se adoptd oficialmente ¢l lo. de Julio de 1987), cuando
los jefes de Estado de los doce paises de la Union Europea (Alemanin,
Bélgica, Dinamarca, Espaia, Francia, Grecia, Iianda, lalia, Holanda,
Luxemburgo, Portugal y Reino Unido de la Gran Bretaiia) establecieron un
programa que les permitiera avanzar en su proceso de integracion, de tal
manera que para finales de 1992, ¢l mercado curopeo se encontrara
completamente unificado.

Para dar origen al Mercado Unico Europeo, los paises miembros deberian de
adoptar 279 medidas de su legislacion interna. Algunas de estas medidas ya
fueron adoptadas, pero faltan otras por aplicarse. Por ejemplo, la circulacion
de capitales entrd en vigor ¢l lo. de julio de 1990 y la reglamentacion del
IVA se esta dando en los paises miembros. En el tltimo trimestre de 1992,
235 de estas directivas habian sido adoptadas y 44 estaban siendo revisadas
en los respectivos organos de los paises involucrados.

El lo. de encro de 1993 ya existia una Europa sin fronteras comerciales en la
cual circularon libremente los factores de produccion, es decir, dejaron de
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existiv las barreras arancelarias y las medidas cuantitativas que obstruyeran
estos factores de produccion,

En 1989 cl gobierno de México y la Comision de la Unidad Europea
acordaron suscribir un nuevo Acuerdo de Cooperacion mds amplio y
especilico, que reflejara los avances logrados en fos Gltimos afios, en cuanto a
lo ampliacion y diversificacion de las relaciones bilaterales.

El Acuerdo Marco de Cooperacion México-Unidad Europea se suscribio el 26
de abril de 1991, en Luxemburgo, después de quince meses de intensas
negociaciones en las que participaron tanto las awtoridades puiblicas, como los
organismos empresariales de ambas partes.

El objetivo que se planted al firmar este Acuerdo fue el de fortalecer los lazos
con los paises de la Unidad Luropea en los dmbitos de la cooperacion
ccondmica, comercial y cientifico-téenica.

Dentro del ambito econdmico se emmarcan gran cantidad de sectores como la
pesca , agricultura, turismo, transportes y las telecomunicaciones entre otros,
mediante mecanismos especificos de cooperacion para cada uno de estos
scctores,

En el ambito comercial, el Acuerdo pone atencion especial al incremento y la
diversificacion del comercio entre ambas partes e incluye mecanismos para la
solucion de problemas comerciales,

Por otra parte, en ¢l Acuerdo se contemplan mecanismos concretos de
cooperacion en ambitos como el desarrollo cientifico, la propiedad intelectual
y ha transferencia de teenologia, ln normalizacion y la proteccion del medio
ambiente.

En este Acuerdo se incluyé wna clinsula llamada evolutiva, la cual establece
que se podran ampliar los ambitos y mecanismos de cooperacion, mediante la
adecuacién del Acuerdo tanto a la evolucidn de México como a la de la
Unidad Europea, sin que tuvieran que realizarse negociaciones formales
similares a las que se realizaron para suscribir este Acuerdo.
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L} comercio de México con {a Unidad Europea es de gran importancia ya que
canstituye el socio comercial mas importante para México despuds de los
Estados Unidos, puesto que este bloque compra casi el 12% de las
exportaciones mexicanas y suministra casi el 15% de las importaciones de
nuestro pais. En 1980, mis del 70% de las exportaciones mexicanas a In
Unidad Europea estuvieron vinculadas al petroleo; para 1989 esta clase de
importaciones representaron menos del 50%.

Para 1990 y 1991 las importaciones mexicanas de la Unidad Europea
significaron el 15.7 por ciento y el 15.6 por ciento respectivamente, mientras
que la exportacion representd el 12.9 y el 11.8 %, este uitimo valor se repitio
en 1992,

1.3.3 La Cuenca del Pacifico

El coneepto de la Cuenca del Pacifico evoluciond de un planteamienta
elaborado por Japén basado en primera instancia en la creacion de una zona
de libre comercio. Esta organizacidn, de cardcler econdmico, cobrd mayor
importancia a partir de la década de los cincuenta, cuando se Hevaba a cabo el
esfuerzo de reconstruccion de Japén a través del Plan Marshall promovido
por los Estados Unidos.

En la década de los ochenta se realizo la Conferencia de Cooperacion
Fcondmica del Pacifico (CCEP). Este foro sc cstablecid en 1980 en
Camberra, Australia impulsado por Japon y sccundado por Estados Unidos y
Australia con el propdsito de identificar y coordinar los componentes para
una mayor cooperacion econdmica y aprovechar el gran potencial econdmico
existente, mediante el establecimiento de lineamientos para la cooperacion y
concertacion regional y contribuir al mismo tiempo a la revitalizacion de la
economia mundial.

Aunque los resultados econdmicos mds impresionantes de estas economias se
observaron en los ochenta, su impulso e importancia en el comercio se
empezd a manifestar desde los setenta. Uno de los indicadores mds
representativos del avance de este grupo de paises fue su crecimiento
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exportador y, en consecuencia, ¢l aumento de su participacion en las
exportactones mundiales.

Una constante de las economias de esta region ha sido el mantener clevadas
tasas de crecimiento econdmico. Datos del Banco de Comercio Exterior
sefialan que en 1988 el crecimiento fue del 11% en términos reales en China,
Corea del Sur y Singapur. Otros cuatro, Hong Kong, Malasia , Filipinas y
Taiwan registraron tasas de crecimiento de alrededor de 7%; Australia,
Canada, Indonesia, Japon y los Estados Unidos, en 1993 avanzaron en un
rango del 3% a} 6%. Solo nueva Zelanda tuvo un crecimiento modesto.

La Cuenca del Pacifico ia cobrado una creciente relevancia para la economfa
de México. En 1993, la Cuenca del Pacifico era el tercer mercado de los
productos mexicanos. En 1988, el Banco de Comercio Exterior expuso que
las exportaciones mexicanas a esa drea geogrdfica tuvieron un valor de 1,600
millones de dolares y el comercio total ascendio a mas de 3,100 millones de
dolares en 1993. En ese mismo afio, la participacion del total de las
exportaciones de México fue aproximadamente del 6%, Japon absorbe mas de
el 60% de las exportaciones niexicanas a la region.?

El comercio con esta region es positivo por el amplio intercambio comercial
de México con los Estados Unidos y Japdn. Otro pais con el que se registrd
un superdvit fue Australia aunque no con cifras muy significativas. Con el
resto de los paises la situacion fue deficitaria,

Las caracieristicas de la Cuenca del Pacifico hacen necesaria a definicion de una
esiategia particular de comercio exterior hacia Ia region, reconociendo la dificuhad
que plamea a heterogeneidad de los paises con los que México se relaciona
esencialmeme de manera bilaeral, 10

1.3.4 Canada y Estados Unidos

9 “Las relaciones comerciales de México con ¢f mundo: desafios y opartunidades™, SECOFL, jutio-
agosio, México, 1990, p.60.

Rosa Isabel Gaytan. " La polftica exterior meXicana en el marco de los procesos mundiales de
integracion comercial®, Relaciones Internacionales, Vol. $8, UNAM, México, 1993, p.35.
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Para México resulta importante la relacion comercial que logre con los paises
del Norte debido a que Estados Unidos es su principal socio comercial y
Canada tiene un alto intercambio comercial con este pais.

Por una parte, Canadd es un sacio con un gran potencial de comercio con
México,. Ademis, existe una clara complementariedad entre México y
Canada para exportar a los Estados Unidos, sobre todo en los sectores como
prendas de vestir, aparatos domdsticos, materiales y acero.

En 1990 después de la gira de Carlos Salinas a Canadd, se firmd un Acuerdo
Marco que representd un paso muy importante para aumentar las
exportaciones mexicanas y promover la inversion canadiense a México.

La firma del Acuerdo Marco facilitd la utilizacion del Sistema Generalizado
de Preferencias Canadiense para disminuir los aranceles aplicables a los
productos mexicanos, Por otra parte, se establecio un mecanismo de consulta
para climinar trabas injustificadas al acceso de las exportaciones mexicanas y
se elabord un programa conjunto de promocion de la inversion en México.

Las relaciones econdmicas entre México y los Estados Unidos son intensas
debido a la vecindad geogrifica, la amplitud de contactos en una vasta gama
de dreas de interés mutuo y la necesidad reciproca de mercados, bienes y
servicios,

La importancia de la relacion bilateral se puede ver a iravés de algunos hechos:

- Los Estados Unidos son ¢ principal socio comercial de México.

- México cs el 1ercer socio comercial de los Estados Unidos

- De los socios comerciales de los Estados Unidos, México es el pais mas
propenso a comprar bienes de esa nacion.

- Estadas Unidos es ¢l principal inversionista extranjero en ¢l seclor
productivo mexicana y es ¢! principal pais acreedor de México.!

1Manuel Angel Nuitez. "La nueva era de las relaciones comeciales entre México y Estados
Unidos", ELfuturo ccondmico de México: Escenarios y perspectivas de su comercio exterior”,
Fandacién Friedrich Ebert, N° 23, México, 1989, p.13
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Es importante destacar que mas del 70 por ciento de nuestras exportaciones ¢
importaciones son con los Estados Unidos. Asimismo, México es el tercer
importador de este pais y el quinto proveedor.

Por otra parte, destaca la regulacion entre México y Estados Unidos que
permite a la industria maquiladora importar insumos sin pagar aranceles, y
exportar pagando solamente un arancel sobre ¢l valor que fue agregado en
Meéxico. Entre los productos de las maquiladoras, los mds importantes son los
bienes manufacturados y, de ellos, los clectrodomésticos son los mas
importantes,

Las exportaciones mexicanas a Estados Unidos significaron ¢l 70 por ciento
en 1990 y 1991, mientras que las importaciones significaron ¢l 64.4 por
ciento en 1990 y ¢l 64.6 por ciento en 1991, las exportaciones en 1992 y 1993
fueron 80.2 por ciento y 82.7 por ciento respectivamente, en lo que se refiere
a las importaciones en 1992 fueron del 70.4 por ciento y durante 1993 del
69.8 por ciento (Cuadro 1.3.4.1).

Por otra parte, ¢l comercio con Canadi, aun cuando no ha sido de la magnitud
del comercio con Estados Unidos, sc ha incrementado en los Gltimos afios.
Las cxportaciones durante 1990, representaron ¢l 0.9 por ciento,
incrementandose en los siguientes afios a 1.5 por ciento en 1991, 2.3 por
ciento en 1992 y 2.7 por ciento en 1993, En lo referente a las importaciones,
éstas fueron del 1.5 por ciento en 1990, el 1.8 por ciento en 1991 y del 1.7y
1.5 por ciento en 1992 y 1993. (Cuadro 1dem)

México y los Estados Unidos en 1990 establecieron un marco institucional
que ha contribuido a solucionar problemas e identificar oportunidades de
comercio y de inversidn. Los principales documentos suscritos al respecto
son:

+ Sistema Generalizado de Preferencias, establecido por el gobierno de los
Estados Unidos en 1974, para conceder reducciones arancelarias a ciertos
productos de paises en desarrolio. No obstante, no contribuye a la
elaboracion de un marco comercial estable, debido a que depende de
decisiones burocriticas periodicas.
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+ Para consultas relativas a Comercio e Inversion, suscrito en 1987. En
1989, ambos paises reafirmaron sus compromisos en el Marco General y
decidieron crear un grupo de coordinacion general y nueve grupos
encargados de sectores especificos.

» El Comité Canjunto para Promover la Inversion y el Comercio, suscrito en
1989, para promover proyectos especificos.

» Sobre Subsidios y Derechos de Compensacion, suscrito en 1985 y
renovado por un periodo de tres ailos en 1988, para facilitar el
entendimiento mutuo en materia de disciplina comercial.

» Sobre productos de Acero, suscrito en 1984 y renovado por segunda vez
en 1989, el cual duplicé la cuota del acuerdo anterior para las
exportaciones mexicanas,

Debido a la vecindad geogréfica, a la historia de las relaciones comerciales y
al potencial de complementacion entre las economias de México y de los
Estados Unidos, el Senado mexicano propuso el establectimiento de un
Acuerdo de Libre Comercio. Este acuerdo forma parte de la estrategia de
México de insertarse en a economia mundial.

Los objetivos del tratado son eliminar las barreras al comercio, promover las
condiciones para una competencia jusia, incrementar las oportunidades de inversion,
proporcionar atencion adecuada a los derechos de propiedad intelectual, establecer
procedimientos para Ja aplicacién del tratado y la solucién de controversias, asi como

fomentar la cooperacion trilateral, regional y multilateral, 12

Después de la aprobacidn de los respectivos gobiernos de México, Estados
Unidos y Canada el 12 de Junio de 1991, comenzaron la negociaciones para
el Tratado de Libre Comercio. Se teme que la nueva etapa de las relaciones
comerciales entre Canadd, Estados Unidos y México no contribuya a la
expansion de las corrientes comerciales y de inversion, sino que deriven en el
proleccionismo.

12Texto oficial "Tralado de Libre Comercio enire México, Canada y los Estados Unidos”,
SECOFI, México,1992, p .
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CUADRO 1.3.4.1
Balanza comercial de México con los Estados Unidos y Canada 1986-

1993
(Millones de délares)
1986 1987 1988 1989
DAV Canmia k.U, Canadd E.U. Canada EU. Canada
Exportaciones 10,626.7 191.2 13,3614 3157 13,556.2 277.8 15,828.2 2718
Y del totnl 61.7 1.2 615 L5 05.8 1.3 69.8 1.2
Importaclones 7,423.3 22322 7.904.6 354.5 12,631.4 3376 15,8674 42100
% del total 20,5214 4584 36,867.6 6701 444123 10461 22,9207 5040
Saldo 30945 (31.9) 54568  (38.8) 924.7 (59.7) (39.2)  (I4L0)
1990 1991 1992 1993
E.U. Canadi AV Cinndi kU, Cannd4 E.U Cuonda
Exportnciones 18,4562 4583 339526 11252 37,6221 7910 20,4983 G814
% del total 70.0 09 70.0 1.5 80.2 23 82.7 21
Importaciones 20,521 .4 4584 36,867.6 670.1 44,4123 1,046.1  22,920.7 504.0
% del tota) 64.4 i.5 64.6 1.8 704 1.7 69.8 1.5
Saldo (2,005.3) .1  (2,914.9) 4551 (6,790.2) (255.1) (24224)  176.7

Fuente: Instituto Nacional de istadistica, Geografia ¢ Informatica, 1993.
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CAPITULO2

MEXICO EN EL TLC DE AMERICA DEL NORTE

Para México el Tratado de Libre Comercio con América del Norte es
resultado de un proceso histérico de integracion econdmica con Estados
Unidos. “El TLC puede considerase como una nueva linea estratégica
diseiiada para que la cconomia estadounidense pueda salir de esta especice de
estancamiento a largo plazo que experimenta en forma clara desde los afios
setenta”.13

El gobiemno de México no fue ¢l tnico que mostrd interés en formar parte de
un Tratado de Libre Comercio, evidentemente Estados Unidos ejercio gran
presion para su consolidacion, apesar de que la opinidn estadounidense estaba
en desacuerdo con en se incluyera en este Tratado a México, por ser un pais
con escaso desarrollo industrial comparado con Estados Unidos, y por los
problemas de los trabajadores indocumentados mexicanos.

En este apartado se hace una resefian historica del Acuerdo Comercial de
Canada con Estados Unidos, como parte de Jos antecedentes del Tratado de
Libre Comercio de América del Norte. Asimismo, se presentan las etapas del
proceso de negociacion del TLC, hasta la aprobacion de los Acuerdos
Paralelos en noviemnbre de 1993. Plantear este contexto tiene como objeto,
ubicar los momentos importantes en la negociacion del Tratado, para
identificar, en el andlisis de las encuestas, su impacto en la opinion pablica
mexicana. Asimismo, se exponen las causas y los objetives que manifesto el
gobiemo mexicano para emprender las negociaciones, asi como la opinidn de
diferentes sectores sobre los posibles efectos positivos y negativos del TLC.

2.1.- Antecedentes: el Acuerde Comercial de Canada con Estados Unidos
5l Tratado Trilateral de Libre Comercio, tiene como antecedente el acuerdo

comercial de Canadd con Estados Unidos, que se firmd durante la
administracion del primer ministro de Canada, Brian Mulroney y del

13 Ugo Pipitone. “América del Norte: una region en formacion”, La nueva relacion de México con
América del Norte, UNAM, México, D.F., 1994, p.63.
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presidente Ronald Reagan. Histéricamente la refacion entre Canadi y Estados
Unidos ha mostrado un patron de creciente integracion econdmica. Desde
mediados del siglo XIX se establecieron los antecedentes de esta integracion
con un acuerdo que realizd Canada con Estados Unidos, el cual fue anulado
en 1860.

A partir de la segunda guerra mundial, el desarrollo econdmico de Canada
tuvo mayor auge, lo que provocd en gran medida, una relacion comercial mas
estrecha de este pafs con Iistados Unidos.

Iin 1945 Canadd decidio ampliar la apertura comercial con el fin de atraer
mayor inversién extranjera e impulsar el desarrolfo del pais. De esta manera,
en 1949 Canadd establece un comercio internacional basado en los prineipios
del GATT, en el cual disminuye de manera considerable sus barreras
arancelarias.

Esta posicion en su sistema economico se mantuvo a lo largo de varios ailos
y, de hecho, Estados Unidos reconsiderd geopoliticamente a Canadd ya que
éste tenia cast la mitad de las materias primas indispensables para la industria
estadounidense, Esta necesidad del pais vecino, planted nuevas discusiones en
Canadd en torno a si era conveniente o no una mayor apertura comercial, De
esta forma, el debate sobre una estrategia de mayor apertura ccondmica hacia
Estados Unidos vino a ser parte de la vida politica de Canadd desde 1947
hasta fines de la década de los afios setenta,

En la década de los ochenta Canadd tuvo que hacer cambios en su politica
econdmica, debido al proteccionismo de  bloques comerciales que
representaban sus principales mercados de exportaciones ¢ importaciones,
ademas de la cafda de precios internacionales de muchos productos que
constitufan la base de su comercio exterior. Estos cambios ayudaron a que a
partir de 1983 Canadd tuviera un importante crecimiento en cuanto a
desarrollo y creacion de empleos, el cual le permitié sobresalir en el mundo
industrializado.

De 1983 a 1988, ¢l producto intemo bruto (PIB) crecio a una tasa promedio
de 4.7% anual consecuencia del crecimiento en las exportaciones canadienses.
De esta forma, Canada logrd colocarse dentro de los sicte paises comerciales
mas grandes del mundo.
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Como consecuencia de la apertura del comercio internacional y de las
relaciones comerciales que tenia con paises de economias mds abicrtas,
Canada sc vio influenciado por estos cambios en la economia mundial, por lo
cual redefini su politica econdmica hacia el exterior.

Fue durante el gobierno conservador de Brian Mulroney que se iniciaron
nuevos cambios en la politica economica. En marzo de 1985, en la Cumbre de
Quebec, el presidente de Estados Unidos, Ronald Reagan y el primer ministro
de Canadd, Brian Mulroney establecieron una iniciativa que permitiera una
mayor relacion econdmica. A partir de esta iniciativa y en ¢l mismo aio, ¢l
gobierno canadiense modificd su politica econdmica mediante el llamado
Fideicomiso para la Administracién de Recursos (FIRA), que permitia a las
empresas extranjeras instalarse en este pais sin ningin tipo de impedimento
practico.

Los diversos cambios surgidos en Canadé propiciaron un mayor acercamiento
con Estados Unidos y, en un primer momento, afectaron en la trayectoria
canadiense el arraigo nacionalista y los intentos de diversificar su comercio
exterior y su diplomacia con otros paises.

EI proceso de negociacion del Acuerdo de Libre Comercio entre Canadd y
Estados Unidos, no fue ficil y llevé mds de tres aflos lograr su aprobacion.
Este acuerdo comercial se firmo en octubre de 1987 y entro en vigor en enero
de 1989. El objetivo principal era buscar una estrategia que permitiera la
recuperacion de competitividad internacional de ambos paises, dada la nueva
cconomia mundial formada por diferentes bloques econdmicos que se
consolidaban para establecer una politica defensiva frente al proteccionismo
de otros paises y el surgimiento de hegemonias comerciales.

Las opiniones respecto a los efectos del Acuerdo en la economia canadiense
son diversas: aquéllas que sefiatan que el libre comercio con Canada
proporciond grandes beneficios para el desarrollo econdmico de este pais y,
cn contraste, la opinion de quienes atribuyen al Tratado todos los problemas
ccondmicos de Canada. "Para el gobierno, por supuesto, los resultados han
sido muy positivos y asi lo ha expresado repetidamente el primer ministro
Brian Mulroney".!4

14 Eduardo Nuchim. TLC hacia un pafs distinto. Nueva imagen, México, .F., 1992, p.164.
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Las afirmaciones del gobierno canadiense sobre los beneficios del Acuerdo se
basaron pricticamente en las cifras que muestran un crecimiento en las
exportaciones canadienses. Dicho incremento en las exportaciones se realizd
principalmente hacia Estados Unidos que es su principal socio comercial,
Sepin algunas cifras dadas a conocer por el gobierno canadiense, en 1991 fue
mayor ¢l porcentaje de exportaciones de este pais a Estados Unidos que el de
importaciones de productos norteamericanos en Canadd. Las opiniones
favorables del resultado del Acuerdo de Libre Comercio senialan que Canadé
ademds logré mayor competitividad, al tiempo que redujo su inflacion.

Los argumentos de quienes afirman que el Acuerdo perjudico la economia de
Canada se basan, principalmente, en e estancamiento cconémico provocado
por la disminucion en su produccion y por el compromiso de normatividad
que establecen ambos paises, donde Canadd no puede modificar otros
acuerdos aunque los considere benéficos, debido a que Estados Unidos ¢s su
socio y practicamente tiene que negociar conjuntamente y adherirse a sus
propuestas. Lo anterior significa que como consecuencia del Acuerdo, tanto
Canada como Estados Unidos deben abstenerse de Hevar a cabo medidas de
tipo comercial de manera aislada que pudieran afectar a alguno de los dos
paises.

Es importante sefialar que existicron varios factores de orden econdmico,
politico y social a nivel intemacional que también influyeron en la economia
canadiense. Uno de los principales factores tiene que ver con la recesion
econdmica en Estados Unidos, la cual provocd un aumento del desempleo y el
cierre de numerosas empresas. Si consideramos que en 1991, cuando entrd en
recesion la economia norteamericana, Estados Unidos era el principal socio
comercial de Canads, era evidente que esta situacion tendria efectos negativos
para la economia canadiense.

En un principio Canadd mostro gran interés en lograr la firma del Acuerdo,
con el fin de evitar que su cconomia se viera ain mds afectada por la recesion
en Estados Unidos. De hecho, las concesiones para la inversion extranjera
fueron mds favorables para Canadd que para Estados Unidos. Sin embargo, lo
anterior no fue garantia para el desarrollo ccondmico de Canadd debido a que
se limito su acceso a Estados Unidos en algunos sectores importantes de su
cconomfa como el transporte ¢ investigacion aplicada. Otra situacion que
provocd importantes repercusiones en la economia canadiense se debid a que
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no se climinaron los derechos que permitian a Estados Unidos desforestar
bosques en Canada.

En ¢l sector agricola y de forestacion, Estados Unidos es un competidor fuerte
para Canada. De esta forma, Estados Unidos ha expandido su produccion a
Canada con un bajo costo, lo que ha provocado una inundacién de productos
avicolas y maderceros que impide consumir todos los producidos en este pais,
por 1o que Canadd ha tenido que introducirlos en Estados Unidos a un bajo
costo. A partir de las diferentes opiniones sobre el Tratado de Libre Comercio
entre Canada y Estados Unidos, se explica el temor que expreso Canada en un
principio, de Hevar a cabo un acuerdo trilateral en el que participaria México.

2.2 El interés de México en el TLC

Los principales intereses que expreso el gobierno mexicano en participar en ¢l
Tratado de Libre Comercio de Norteamérica (TLC) se basaban en las ventajas
de una reduccidn de los aranceles y las barreras no arancelarias, en garantizar
y fomentar ¢l acceso al mercado estadounidense, promover su competitividad
y dinamismo, asi como en lograr la confianza para incrementar la inversion
como de empresarios nacionales como extranjeros.

Para la politica econdmica mexicana, una mayor inversion podria crear mas
empleos y mejor nivel de vida. De esta forma, el mejor camino para atraer
capitales extranjeros era lograr e} acuerdo comercial con Estados Unidos y
Canada.

La decision de México de negociar un Tratado de Libre Comercio forma parte
del proceso de apertura comercial de varios aiios. Puede verse como una ctapa
importante de acciones a abrir la economia mexicana, las cuales se iniciaron
con gran fuerza durante la administracion de Miguel de la Madrid (1982-
1988).

Desde el inicio de la crisis de la deuda externa en 1982 México se convirtid
en uno de los principales paises exportadores de capital. La caida de los
precios del petréleo en 1982 y 1986, redujo ain més el nivel general de
inversion y el crecimiento econdmico fue muy fento. A partir de lo anterior, ¢l
gobierno mexicano vio al TLC como la posibilidad de ayudar en la
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recuperacion de la cconomia del pais, a través de garantias de capital y de
crear mayor confianza en los inversionistas.

Un hecho importante que despertd el interés de México en el TLC fue el
acuerdo comercial realizado entre Canadd y Estados Unidos. A raiz de este
Acuerdo se acentlio el temor en nuestro pais de que Estados Unidos diera
mayor preferencia a las exportaciones de productos canadienses que a las
mexicanas, las cuales competian en sectores automotrices, textiles, de vestir,
mucbles y de petroquimicos. Con el fin de evitar que México sufriera una
disminucion en sus exportaciones, s¢ considerd que la mejor opcion era
buscar la integracion econdmica con Norteamérica,

En principio, los acuerdos comerciales pueden evitar a las economias mis pequenas
una futura pérdida de mercados de exportacion. Tanto Canadd como México han
buscado los acuerdos comerciales para proteger a sus cconomfas contra la utilizacion
politica de I ey de remedios comerciales de Estados Unidos. 13

El interés de México en el TLC también se¢ dio en gran medida como
consecuencia de la formacion de diferentes bloques comerciales. Esta
situacion provoco una gran presion para muchas economias principalmente
por las limitaciones que se iban presentando sobre el acceso a mercados. De
esta forma la incapacidad de la economia mexicana de resistencia a la
apertura comercial, provocd mayor interés en asegurar su participacion en el
comercio norteamericano, Asimismo, algunos especialistas afirman que ¢l
interés de México se vio influenciado, ademds, por las dificultades para lograr
un modelo existoso de crecimiento econémico basado en las exportaciones.

Esta politica de apertura comercial de México tenia como objetivo que la
economia mexicana obtuviera mas presencia a nivel internacional y que esto
le permitiera un mayor acceso a otras economias.

Por otra parte, la participacion de Canada en el TLC resulta importante para la
politica mexicana de apertura comercial, ya que plantea la posibilidad de que
México pueda ampliar su comercio hacia otro pais con un alte grado de
desarrollo econdmico como Canada.

I5A. Canteron Maxwell y otros avtores. "I Tratado de Libre Comercio en América del Norte: tres
perspectivas”, Méxjco. Estados Unidos, Canadd 199)-1992. 1] Colegio de México, México, DI,
1993,p.322.
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2.2 El Contexto de las Negociaciones del TLC

La propuesta de un Tratado de Libre Comercio de Norteamérica, se debe ¢n
gran medida a una consccuencia historica de Jas relaciones entre los tres
paises que lo conforman, siendo Estados Unidos, el principal promotor del
proyecto de integracién, Esto como consccuencia del interés de Estados
Unidos en establecer vincufos mds estrechos con Canadi y México,

Sin duda, la vecindad de los tres paises propicia una importante relacion
ccondmica, politica y social, Sin embargo, como consecuencia del gran
potencial industrial y econémico de Estados Unidos, los cambios en su
politica econdmica han tenido mayor influencia en las economias de Canada
y México, que los de estos paises en Ja economia estadounidense.

En el proceso histdrico de apertura comercial, Canadd representaba ya una

potencia econdmica, mientras que México era considerado de menor
importancia, debido a su escaso desarrollo. Sin embargo, la explicacion def

interés en México, se debe al desco de Estados Unidos, de establecer un area

de relaciones econdmicas privilegiadas, la cual quedaria conformada por la

zona de Libre Comercio de Norteamérica. Y, asi Estados Unidos contaria con

mercados regionales seguros.

A principios de 1990, el presidente Salinas visitd Europa con el fin de
estimular ¢l libre comercio y la inversion en México. Pese al esfuerzo del
gobierno para ampliar el comercio mexicano en esta region, la respuesta
europea no fue alentadora. Fue a partir de esta gira cuando la linea en la
politica econdmica de México cambio, ya que el gobierno mexicano
considerd que el futuro del pais se encontraba en la integracion ccondmica
con Norteameérica y no con Europa.

LI presidente Salinas declard que la integracion formaba parte de 1na nueva
forma de desarrollo y expreso su temor de que el pais quedara fuera de este
proceso econdmico, en donde se cstaban formando grandes blogues
comerciales. Asf, se comenzd a plantear In posibilidad de establecer un
Tratado de Libre Comercio con el cual se consolidaria un importante bloque
comercial, que daria lugar a un nuevo perfil de las relaciones internacionales
de México y que propiciaria también un conjunto de retos emergentes para la
poblacion mexicana.
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En junio de 1990 los presidentes de Estados Unidos y México, en una reunion
celebrada en Texas, anunciaron su intencidn de negociar un Tratado de Libre
Comercio. Nombraron a los secretarios comerciales de ambos paises Carla
Hills de Estados Unidos y Jaime Serra Puche de Méxica para que iniciaran
formalmente las negociaciones sobre ¢l acuerdo comercial,

En febrero de 1991 el Tratado adquirio mayor importancia con la decision de
que ademds de México y Estados Unidos se incluiria a Canadé para formar el
Tratado de Libre Comercio de América del Norte. A partir de este anuncio,
los opositores mexicanos al Tratado manifestaron su preocupacion de que al
participar Canadd y Estados Unidos, juntos ejercieran mayor presion para
someter a México, de acuerdo a los intereses de estos dos paises. De tal
forma, que para convencer a la poblacién mexicana de lo contrario, el
gobierno mexicano adquirié el compromiso de que de que con el Tratado no
se perderfa soberanfa y que éste se adaptaria a la Constitucion, y no al
contrario.

Este Tratado se adecuard a lo que ahora permanentemente establece nuestra
Constitucion, No scrd nuestra Constitucion Ja que se vaya a adecuar al Tratado; es
decir todo lo que se dialogue, se negocie y se acuerde en el marco del Tratado,
1endrd plena vigencia y estard fundado en lo que establece nuestra Constitucion. 16

Este discurso se referia principalmente a la declaracidon del gobierna
mexicano, de que atun con el TLC, el pais mantendria la propiedad y el
control del petrdleo en manos de los mexicanos, que no se permitiria que las
industrias contaminaran o daiiaran e} medio ambiente y que se respetarian los
derechos de los trabajadores.

Sin embargo, los opositores al Tratado en México afirmaban que los acuerdos
de ¢ste si afectarian la Constitucion Mexicana. “En el capitulo de energéticos,
el TLC establece la autorizacion a transnacionales de Canadd y Estados
Unidos para que puedan realizar inversiones y ser propietarias de plantas
termocléetricas e hidroeléctricas, con la sola condicién de que vendieran la
energia a la Comision Federal de Llectricidad.”!7 Planteaban que esta

16 Mensaje del presidente Carlns Satinas de Gortari en el 74 aniversario de la promulgacion de la
Constitucidn de México en Querétaro.
17 Daniel Bell, “TLC: las perspectivas”, El Financiero, Viernes 5 de noviembre de 1993, p.8.
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concesion era violatoria del Articulo 27 Constitucional, que prohibia
cualquier forma de inversion particular en energia eléetrica.

Otro punto planteado por los opositores mexicanos se referia a la inversion
extranjera, en el que sefialaban una falta al Articulo 28 constitucional, ya que
s¢ concedia trato nacional a las empresas extranjeras establecidas en México.
Afirmaban que através de esta concesion, el estado dejaba de proteger la
actividad ccondmica de los empresarios mexicanos para otorgar por igual,
apoyos, subsidios y medidas de fomento que antes estaban reservadas a los
productores nacionales,

La objecion planteaba la preocupacion de que se creara una situacion de
privilegio para los extranjeros. “E] Tratado era un acuerdo mas de inversion,
que de comercio, y que México tendria que someterse a los intereses de los
inversionistas extranjeros”.18

Poco tiempo después del anuncio en el que se confirmaba la participacion de
Canadd, en Estados Unidos también se intensificd la actividad de Jos
opositores al Tratado, debido a la peticion def presidente de Estados Unidos al
Congreso para que aprobara la uegociacion del Tratado a través del
procedimiento llamado fast track o "via rapida”.

El objetivo de llevar la negociacion del Tratado a través de la "via rapida” sc
debia a las escasas posibilidades que percibia el gobierno norteamericano de
que sc {legara a aprobar si se sometia al Congreso de Estadas Unidos por la
vianormal.

La importancia para el gobierno norteamericano de lograr la negociacion del
Tratado a través de la "via rdpida", se basaba en que ésta otorga la faculiad al
presidente de ese pais a negociar tratados con otras naciones sin la
intervencion del propio Congreso, el cual sdlo se Limita a aprobarlo o
rechazarlo, pero no puede hacerle modilicaciones. Esta disposicion que
prohibe hacer enmiendas, significaba que el Congreso de Estados Unidos
perdia su capacidad para analizar un acuerdo ya negociado. Aunque esta via
en ocasiones s¢ ha confundido con una negociacion apresurada, no influye
directamente en los tiempos de este proceso, ya que solo se aplica cuando los
temas de los acuerdos ya se negociaron.

18 Daniel Bell. Op. cit. p.9.
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Este mecanismo estaba atn vigente, pero dejaria de estarlo ¢f 31 de mayo de
1991, Por tal motivo se requeria de una prorroga para que la "via rapida"
pudiera ser wilizada en el Tratado con Canadid y México. Esto era de gran
impartancia para Estados Unidos por dos razones. Primero, porque permitia
que toda Ja Camara y ¢l Senado estadounidense participara en la votacion y,
segundo, porque la autorizacién general no solo afectaba a la aplicacion de la
“via rdpida" para las pldticas del TLC, sino también para las negociaciones
del GATT, que ocurrian de manera simultdnea. Por lo que, st el Congreso
norteamericano negaba al gobierno estadounidense la "via rapida” para una de
las negociaciones, lo mas probable era que la rechazara para ambas.

La presidén por parte del gobiemo de Estados Unidos hacia el Congreso
nerteamericano, para lograr la aprobacion de la "vin ripida”; fue muy intensa,
De lo contrario, la negociacion probablemente se hubiera tardado mucho
tiempo, ya que cada diputado habria tenido la facultad de promover y lograr
cambios en los puntos ya establecidos en el Tratado por parte de los tres
paises. Esta situacion no era conveniente para el gobierno estadounidense
principalmente por la cercania de las elecciones presidenciales

Durante el periodo de negocion en Estados Unidos, para la aprobacion de la
“via rapida”, en Canada y México se debatian los posibles efectos del TLC. El
gobierno de ambos paises analizaba, a través de los representantes de sus
diversas tnstituciones gubernamentales las consecuencias de este Tratado.

En Canadd, miembros del Comité Ejecutive de la Federacion del Tratado y
mienbros de asociaciones de trabajadores comenzaron un batalla en contra del
TLC, la cual no tuvo un impacto importante. El Comité Ejecitivo se manifestd
en contra del Tratado y mandé un documento al ministro de Comercio
Internacional de Canadd donde se exponian los dafios ya ocasionados por el
Tratado con Estados Unidos y su preocupacion de que se originaran otros
peores, Asimismo, mienbros de la coalicién de trabajadores de Canada,
hicieron una declaracion sobre los resultados de dos afios de experiencia del
libre comercio con Estados Unidos, afirman que la experiencia fue costosa
para los planes sociales y de empleo de los canadienses, y que las promesas
hechas por el gobierno no se cumplicron,

En México, se realizd una intensa campaiia publicitaria con ¢ fin de que los
mexicanos conocieran, en qué consistia el TLC, como funcionaria y los
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efectos que tracria para México. Sin embargo, Ja campafia masiva de
publicidad por parte de} gobierno, a favor del TL.C, se baséd principalmente en
los beneficios que este Tratado tendrfa para Méxica, Lo cual impidié una
difusion més amplia sobre los posibles efectos negativos del TLC para
México.

Después de haberse aprobado la "via ripida®, el 12 de junio de 1991, se inicid
formalmente la negociacion en Toronto, Canadi. in menos de un mes se
llevé a cabo la primer reunion de los jefes negociadores de los tres paises:
Herminio Blanco (México), John Wecekes (Canadd) y Julius Katz (Estados
Unidos). De esta forma se iniciaron las reuniones que permitieron avanzar en
las negociaciones del Tratado.

Diversos sucesos en Estados Unidos como los ataques de algunos democratas
en contra del Tratado, los cambios en la camara legislativa del Congreso y la
eleccion presidencial que se llevaria a cabo el siguiente afio, provocaron un
ambiente de incertidumbre respecto a su aprobacion. A partir de esto, algunos
personajes influyentes como Henry Kissinger, sugiricron que se concluyera la
negociacion del TLC y se ratificara en el Congreso antes de las elecciones
presidenciales de Estados Unidos, que serian en noviembre de 1992.

En diciembre de 1991, Jos presidentes de Estados Unidos, George Bush, y de
México, Carlos Salinas, se reunicron en Campo David en la capital
estadounidense.  Ambos mandatarios analizaron la  evolucion de las
negociaciones y se comprometieron a presionar a sus partes para acelerar la
firma del Tratado, por lo que pidieron a sus negociadores que redactaran para
encro un primer texto complementario donde se plantearon las diferencias que
existian hasta esa fecha. '

De tal forma, en los primeros meses de 1992 se generd una gran
incertidumbre sobre la conclusion de las negociaciones, ya que se pensaba
que éstas se podrian posponer como consecuencia de la gran oposicion y
desacuerdo en algunos puntos del Tratado. Sin embargo, en abril del mismo
aflo se llevo a cabo la quinta reunion ministerial en la ciudad de Montreal,
Canadd. En esta reunion se superaron algunas diferencias en los puntos del
Tartado y sc lograron acuerdos significativos en casi todos los capitulos del
texto.
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La incertidumbre y el temor se acentud atn mids por la situacion politica en la
que se encontraba Estados Unidos durante los primeros meses de 1992, Ross
Perot, candidato a la presidencia estadounidense, fue el principal opositor del
Tratado de Libre Comercio. Perot aprovechd el momento en el cual habia
adquirido gran popularidad para llevar a cabo una gran campafa en contra del
TLC. Sin embargo, en julio del mismo afio Ross Perot decidio retirarse y con
él también declinaron muchos opositores estadounidenses que se declaraban
en contra del Tratado,

En agosto de ese afio se inicio en Washington la ultima ronda de
negociaciones a nivel ministerial. Esta parte de la negociacion fue la mas
intensa, ya que se concluyeron los temas sobre la industria petrolera y
eléctrica. El 12 de agosto concluyeron las negociaciones con ¢l acuerdo de 22
capitulos que integrarian ¢l TLC.

Con la conclusion de las negociaciones, William Clinton, el candidato
demdécrata a la presidencia estadounidense, anuncid su apoyo al TLC. Sin
embargo, insistié en la necesidad de reforzarlo en los temas relacionados a lo
laboral y ambiental. Con esta declaracion los negociadores del Tratdo de los
tres paises, expresaron su preocupacion por la posibilidad de que la puesta en
marcha del TLC no se llevara a cabo como estaba plancado.

El 7 de octubre los representantes comerciales de los tres paises firmaron el
texto final del TLC, y lo atestiguaron los presidentes: Brian Mulroney de
Canadd, George Bush de Estados Unidos y Carlos Salinas de Gortari de
México.

Con esta firma se pensé que se darian por concluidas las negociaciones del
TLC. Sin embargo, el triunfo de William Clinton en noviembre cambié esta
situacion. Ya siendo presidente de Estados Unidos, reiterd su apoyo al TLC
pero condicionado al establecimiento de mejoras en los aspectos laboral y
ccoldgico, lo que formé parte de un proceso de negociacion adicional, dentro
de los Hamados acuerdos paralelos.

IEn diciembre de 1992, los presidentes de los ties paises, finnaron de manera
simultdnea, en Ottawa, Washingtan y la Ciudad de México el Tratado de
Libre Comercio de América del Norte. Y, de manera casi inmediata, los
cuerpos senatoriales de Canadd, Estados Unidos y México lo aprobaron en
sus respectivos paises.
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2.3 Los acuerdos paralelos

Si bien en diciembre de 1992 se {irmd el texto del. Tratado, la Negada a In
Casa Blanca de William Clinton provocd que se extendiera la negociacion del
Tratado ya que el nuevo presidente se habia comprometido durante su
campafia a atender las criticas sobre el acuerdo comercial debido a las fuertes
presiones de los grupos ecologistas y obreros.

A pesar de la incertidumbre que se generd sobre ¢l TLC con la llegada de
Clinton al poder, su gobierno decidio adoptar integramente el texto del
Tratado con la condicion de que se realizaran negociaciones paralelas acerca
de los temas sobre ecologin y asuntos laborales. Por tal motivo, en el
transcurso de 1993 se Hevaron a cabo las negociaciones de los acuerdos
suplementarios o acuerdos paralelos. Es hasta marzo que se realizd en
Washington la primera ronda de negociaciones. En esta reunion se definieron
los principios basicos para las discusiones y se determinavon las fechas de las
siguientes reuniones.

El proceso de negociacion de los acuerdos paralelos llevd varios meses mas.
Es en agosto del mismo afio que se realizo la ultima ronda de negociaciones, y
en el siguiente mes, al igual que en la firma del Tratado de Libre Comercio,
de manera simultdnes, los jefes de gobierno de los tres paises firmaron estos
acuerdos.

Para México, la negociacion de los Acuerdos Paralelos era muy importante,
ya que inclufa temas de relevancia para nuestro pais, principalmente los que
se referfan al medio ambiente y a fa cuestion laboral. La preocupacion del
gobierno mexicano era lograr que estos Acuerdos Paratelos no afectaran tos
intereses de México. Sin embargo, consideraban que al posponer su
aprobacion, los tres paises dejarian de tener interés en el Tratado.

Estados Unidos planted la idea de aplicar sanciones econdmicas a quien
violara los tiempos acordados en materia laboral, de medio ambiente y
salvaguardias. Sin embargo, la aplicacion de dichas sanciones alectaba las
legislaciones y relaciones laborales internas de los tres paises, por lo que,
Canadd y México se oposicron a esta propuesta. Al final de las negociaciones
se acordo la no intervencion externa en los asuntos laborales internos, y fano
aplicacion extraterritorial de leyes en materia ambiental.
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Ll objetivo de acelerar la conclusion de estos acuerdos era que se firmaran
antes de las clecciones en Canadd, de tal forma que las elecciones ya no
afectaran lo establecido en los acuerdos paralelos, a pesar de que el triunfo
fue para la oposicion, convirtiéndose Jean Chrétien, del Partido Liberal, en el
primer ministro de Canada.

Los llamados acuerdos paralelos incluian entonces: el Acuerdo sobre
Cooperacion  Ambiental, el Acuerdo sobre Cooperacion Laboral; el
Entendimiento  sobre Financiamiento de Proyectos de Infraestructura
Ambicental en la  Region Fronteriza México-Estados Unidos y el
Entendimiento sobre Salvaguardas.

El Acuerdo sobre Cooperacion Ambiental propone como objetivos
principales: la conservacion, proteccidn y mejoramiento del medio ambiente
en los tres paises, aumentar la cooperacion trilateral y apoyar los objetivos
que en materia ambiental se propone el TLC,

Con el fin de asegurar los objetivos deseados de proteceidn ambiental, los
gobiernos propusieron aplicar sus respectivas legislaciones a través de
acciones especificas, como la inspeccion y auditoria de las leyes ambientales
(que serfan realizadas por las autoridades de cada nacion), la difusion de
informacion sobre su cumplimiento, la mediacion y el arbitrgje,
autorizaciones especificas para la explotacion de los recursos naturales y Ia
gjecucion de multas o penas.

En este caso, los tres paises se comprometicron también a garantizar un
acceso transparente a los procedimientos administrativos y judiciales para
asegurar la aplicacion adecuada de Ia legislacion nacional.

En el Acuerdo sobre Cooperacion Laboral se planted como objetivo promover
una mayor cooperacion entre Canadd, Estados Unidos y México, a través del
intercambio de informacion y estadisticas acerca del desarrollo de programas
en beneficio de los trabajadores, de asegurar la aplicacion de las leyes
laborales de cada pais y de estimular la competitividad con base en el
mejoramiento de la productividad, la calidad y la innovacion. Ademds, el
acuerdo prevee las relaciones con la Organizacion Internacional del Trabajo e
incluye la reafirmacién de principios como la libertad de asociacién, el
derecho de negociacion colectiva y de huelga, la prohibicion del trabajo
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forzado, restricciones al trabajo de menores, la no discriminacion, seguridad ¢
higiene y la proteceion de trabajadores inmigrantes,

Asimismo, los gobiernos se comprometieron a hacer cumplir la legislacion en
materia laboral. Las partes deberjan ampliar informacion sobre sus leyes,
reglamentos, procedimientos y otras disposiciones administrativas.

En el financiamiento de proyectos fronterizos, los pobiemos convinieron en
desarrollar un programa de financiamiento para mejorar la infraestructura en
Ja frontera comiin entre los tres paises para dar atencion al tratamiento de
aguas, al manejo de desechos solidos y a otras dreas relacionadas con el
mejoramiento ambiental. Dicho programa deberia movilizar recursos publicos
y privados para este fin. Este programa se sustenta en tres cjes basicos: Ia
creacion de una institucion coordinadora de proyectos, el establecimiento de
fuentes diversas de financiamiento, incluyendo la creacion de un fondo
binacional aportado por los gobiernos federales, y la definicion de criterios
para aplicar los recursos.

Sobre salvaguardas, se acordd formar un grupo de trabajo con representantes
de los tres paises, el cual tiene un foro de consulta, que podria utilizarse
cuando una de las partes considere que existe un crecimiento anormal de las
importaciones, o que prevea el recurso a una salvaguarda, El grupo tiene la
responsabilidad de reportar los resultados de las consultas a la Comision del
Tratado de Libre Comercio.

Después de concluir las negociaciones de estos acuerdos, tendrian que ser
aprchados por el Senado de cada uno de los tres paises. Y, a pesar de que el
nuevo primer ministro de Canadd Jean Chrétien demandé reglas comerciales
mas claras y declard que su postura no seria tan cercana al gobierno de
Estados Unidos como su antecesor, esto no influyd en los tiempos de la
aprobacion para que el TLC pudiera entrar en vigor a partir de encro de 1994.

Asf, en noviembre de 1993 la Camara de Representantes y ¢l Senado de
Estados Unidos aprobo el texto final del Tratado que incluia los acuerdos
paralelos. Posteriormente, pero en el mismo mes, lo aprobaron ¢l Senado de
Canadd y el de México. Finalinente, ¢l 8 de diciembre del mismo aiio los
gobiernos de los tres paises firmaron el TLC incluyendo los Acuerdos
Paralelos, para que en enero del siguiente ailo entrara en funcion.
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De esta forma, México iniciaria 1994 participando en un importante mercado
comercial pero, al mismo tiempo, con un enorme reto de competitividad con
el mercado exterior, precisamente por su asiméirica participacion en un
Tratado con dos paises altamente industrializados como son Canadi y Estados
Unidos.

2.4 Algunos aspectos econouticos y sociales del TLC en la vision de Ia
opinion piblica mexicana

Desde mediados de los afios ochenta México ha concentrado su interés en los
asuntos econdmiicos y ha buscado consolidar relaciones mds estrechas can
Estados Unidos. A diferencia de la opinién piblica, para ¢l gobiermno
mexicano los intereses econdmicos han tenido mayor importancia que cl
temor de algln tipo de interferencia de Estados Unidos en los asuntos internos
de nuestro pais. Esta posicion puede deberse principalmente al temor
expresado por e} gobierno mexicano de ser excluido de la conformacion de
bloques por zonas.

A partir de lo anterior, la politica del gobierno de llevar a cabo una economia
de mayor apertura, en conereto la participacion de México en el Tratado de
Libre Comercio de Norteamérica, muestra el objetivo de la nueva politica
mexicana de obtener concesiones que permitan una mayor exportacion de
productos mexicanos, asi como el incremento de inversion extranjera en
nuestro pais, fo que tiene como fin lograr una mayor competitividad en el
extranjero ¢ impulsar el crecimiento de la economia.

Asimismo, con esta transforimacion comercial, el gobierno mexicano difundio -
de manera intensa, que su politica econdmica lograria una recuperacion con
estabilidad de precios y mejores niveles de vida de la poblacion. Asi, que la
formacion de la opinion piblica, creada principalmente por la television, se
basaba en esta idea.

Es importante seiialar que los efectos del Tratado de Libre Comercio se
enfocan sobre todo al impacto econdmico. Sin embargo, no podemos dejar de
lado, que este Acuerdo también tendrd repercusiones politicas, culturales y
sociales. Ademds de las repercusiones de tipo comercial del TLC, existen
diferentes topicos de gran importancia para la opinién piblica como son:
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empleo y salario, educacién, cultura, soberania, medio ambiente, migracion,
entre otros.

IZstos temas, han sido de gran debate para fa opinion pablica mexicana, qie ha
mostrado mayor preocupacion sobre los efectos del Tratado Trilateral, que la
opinion publica en Canadd y Lstados Unidos. Esto se debe en parte a la
intensidad en la difusion de cada pais sobre este Tratado Comercial. En ¢l
caso de México se observa una intensa cobertura del proceso de negociacion
del TLC que realizd la prensa mexicana en comparacion con la
estadounidense. Las noticias sobre el TLC se encontraban de manera
frecuente en la primer plana de los periddicos, mientras que la prensa
estadounidense las incluia en ¢l interior de forma esporadica, y las presentaba
en primera plana solamente cuando se trataba de algin acontecimiento de
gran relevancia para los norteamericanos.

Es importante sefialar que para el gobierno de Carlos Salinas, ¢l TLC
representaba el punto escencial de su programa econdémico de modernizacio.
A diferencia de los gobiernos de Canadd y Estados Unidos, para el presidente
Salinas de Gortari la aprobacion del TLC significarfa el logro mds importante
y el éxito de su gestion. Por lo tanto, se realizo una intensa labor de difusion
sobre la necesidad de México de formar parte de este proyecto comercial,
tratando de convencer a Ja opinion pablica mexicana, de que los efectos
econdmicos y sociales que tracria el Tratado serian benéficos para los
mexicanos.

2.4.1 Comercio e inversion extranjera

Una de las afirmaciones que plantearon principalmente quienes estaban a
favor del TLC, sefiala que la apertura comercial y en concreto del TLC, podria
provocar mayor inversion extranjera en México y el crecimiento econémico a
través del incremento de las exportaciones mexicanas “Elevar el nivel de
exportaciones, especialmente triplicando aquellas dirigidas a stados Unidos,
se ha vuelto un factor fundamental para el éxito del programa de recuperacion
de México", 19

19 Michael Aho y ofros awtores. "E! Tratado de Libre Comercio en América del Norte: tres
perspectivas”, México, Estados Unidos, Canadd 1991-1992. 11 Colegio de México, México, D.F.,
1993, p.48.
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De tal forma que con el Tratado, México pretende lograr acceso al mercado
estadounidense con una reduccion en los aranceles y las barreras no
arancelarias. Isto es importante para In nueva linea en a politica econdmica
mexicana que pretende una mayor apertura, ya que el TLC era wno de los
tnicos medios posiblies para garantizar Ia entrada de México a los mercados
de Canadd y Estados Unidos. Al mismo tiempo se pretendia que el Tratado
lograra un ambiente de seguridad y conlianza en los empresarios mexicanos,
lo que permitiria realizar compromisos a largo plazo con el fin de obtener un
desarrollo sostenido de la industria,

Dicho de esta manera, el impacto que el Tratado Trilateral tendrd en la
economia mexicona se verd influido por la eliminacion gradual de las barreras
al comercio y la inversion que estipula el Tratado; la trayectoria que siga la.
ccononmfa mexicana dependerid tambidn de las medidas que se adopten
infernamente para promover mayores niveles de eficiencia en la produccion
de Dbienes que, por su naturaleza, tienden a no a ser comerciables
internacionalmente, y de la profundizacion de la apertura al comercio y la
inversion de otras regiones.

De manera gencral, dentro de los beneficios que e} gobierno ha sefialado que
puede traer el TLC con la eliminacion de barreras al comercio se encuentran:
el aumento de exportaciones, inversiones, empleos y salarios. Sin embargo, a
cambio de tener acceso a Canadd y Estados Unidas sin aranceles ni barreras, y
de tener mecanismos para resolver diferencias en cuestiones comerciales,
México acepto la apertura en cierlas dreas que son de particular interés parn
sus socios del Norte, como es el caso de fa inversion extranjera, la propiedad
intelectual (comprende las patentes, marcas y derechos de autor), la
transferencia tecnoldgica, ademas de negociar una mayor liberacion de las
dreas de servicios, automoviles e inversion en el sector petroquiimico,

En relacion a la inversion, fos empresarios opinan que con el TLC México ha
dejado de lado varias restricciones, y que ahora la inversion extranjera puede
ser hasta de un 100% en actividades no reservadas, fas cuales representan
72.5% de 754 actividades economicas en México. Algunas de las industrias
que estaban restringidas a Ja inversion extranjera eran por cjemplo: la del
vidrio, cehilosa, cemento, hierro y acero. Un cjemplo claro de esta
climinacion de restricciones es el caso de telecomunicaciones, en el cual para
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1993 se permitd hasta un 49% de participacion extranjera. Este dato resuita
importante si consideranmos que en 1989 esta participacion estaba prohibida.

En el Tratado de Libre Comercio no sélo México, sino que los tres paises,
insistieron en excluir ciertos sectores importantes para cada pais: el caso de
las industrias culturales para Canadd, el transporte paviero para Estados
Unidos, y para México ¢l sectar energética. Para la opinion pablica mexicana,
este sector tiene un cardcter estratégico, y a pesar de Ia insistencia de Estados
Unidos de éste fuera incluido en el Tratado, el gobiermo mexicano deberia
mantener la soberania y el control directo de esta industria. Sin embargo,
como se mencionod anteriormente, ¢l gobierno mexicano liberd restricciones
en productos petroquimicos en los que se permitia la inversion privada pero
mexicana, ahora con el TLC también se permite Ia extranjera.

Algunos investigadores del TLC como la maestra Georgina Kessel, sostienen
que la reduccion y, en algunos casos la completa eliminacion, de las barreras
al comercio tenderd a propiciar aumentos tanto de exportaciones como de
importaciones de los paises del Norte. Afirma que el crecimiento de las
exportaciones se dard en aquellos sectores en los que México cuenta con
ventajas comparativas que se derivan principalmente de la abundancia

refativa de mano de obra y recursos naturales.
“México resulla atractivo para In instalacion de  empresas  canadienses y
estadounidenses, principalmente en aquellas actividades que requieren un proceso .
productivo de intensa mano de obra. Para Canadd y Estados Unidos estas actividades
pueden tener grandes beneficios ya que debido a los bajos costos de mano de obra en
México se pueden reducir los costos de la produccion™. 20

Asimismo, ¢l gobierno mexicano espera que con el Tratado haya mayor {lujo
de inversion extranjera que ocasione un impacto positivo sobre las tasas de
crecimiento econdmieo y permita un incrementa en la demanda de fa mano de
obra y mayor difusion de tecnologia.

Con ¢l TLC México espera ser mids competitivo en los mercados
internacionales. Ademds, con la gran competencia a nivel mundial, cl
gobierno mexicano insistio en que la cconomia mexicana no se quedara al
margen y participara en el Tratado, por lo que dicha competitividad serd uno
de los principales retos para las empresas mexicanas,

20 j:duardo Andere y Georgina Kessel. Méxice y ¢l Tratado Trilaieral de Libre Comereio; Impacto
sectorial, ITAM, McGraww-Hill, Imerammericana de México, D.F., 1992,
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Sin embargo, la situacidn de los empresarios y la posicion que tienen ante ¢l
TLC no es homogénea, sencillamente por la diferencia en el nivel de
desarrollo que tiene Canada y Estados Unidos comparade con México. De
esta forma, es importante sefialar que los efectos del Tratado en la industria
mexicana dependen de un conjunto de factores que entre los que incluyen el
tipo de actividad econdmica a la que se dedican, la region donde se localizan,
asi como su capacidad y poder economico. Por tal razon, las repercusiones no
pueden generalizarse ya que los efectos del Tratado serdn diferentes en las
empresas, asi como en  las diversas actividades econdmicas tanto
agropecuarias, industriales y de servicios.

A pesar de las declaraciones del gobierno mexicano sobre la renegociacion
del Tratado y los beneficios en los diferentes sectores de la industria, los
empresarios mexicanos expresaron una opinidn diferente. Afirmaron, que cl
gobierno de Estados Unidos y México renegocio partes del acuerdo en
noviembre de 1993, donde se incluyeron los siguientes productos: azicar,
citricos, vegetales, vidrio plano, vino y electrodomésticos. Y, que en esta
renegociacién no se habia consultado a los empresarios mexicanos, ni
tampoco conocian sus alcaces.

A partir del analisis de medios de informacion nacional, se podia observar
que algunos sc mostraban en desacuerdo con la renegociacion de estos
productos. Coincidian en que esta renegociacion se habia hecho para
complacer las peticiones de varios sectores industriales estadounidenses, y
por la desesperacion del gobierno de México de asegurar Ia ratificacidn del
Tratado.

Algunos medios informativos internacionales, tenfan una opinion similar; el
Financial Times de Londres, en la edicion del jueves 4 de noviembre de 1993,
sefiald: “México hace concesiones en el TLC”, atinmo que las concesiones en
ziicar habian sido aceptadas por el sector privado, pero en realidad habian-
sido ordenadas por ¢l gobicrno mexicano. Ll Washington Post escribid:
“Meéxico cede en el TLC para ganar volos”. El New York Times: “La
administracidn Clinton gand nuevas concesiones a México”.

Ante estas opiniones, ¢l gobierno mexicano traté de justificar esa
renegociacion explicando que todo estaba previsto en el texto del Tratado,
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que no era una apertura del texto, sino precisiones o cosas que estaban
consusas o ambiguas.

El tema sobre los efectos del TLC en inversidn y comercio no sélo preocupan
a los empresarios, también a la poblacion en general que se ve afectada. Por
¢sto, el gobierno mexicano ha insistido en sefialar que los beneficios del
Tratado no pueden verse a corto plazo.

Segim informacion de la Secretaria de Comercio y Fomento Industrial, en
1993 se registrd un déficit comercial de aproximadamente 15 mil millones de
dolares y en 1994, el desequilibrio fue cercano a 17 mil millones de dolares.

Las exportaciones pasaron de poco mas de 30 mil millones de dolares en
1988 a casi 52 mil millones de délares en 1993, y en los primeros ocho meses
de 1994 alcanzaron 39 mil millones de dolares. Las importaciones también
registraron un crecimiento importante, de 28 mil millones de ddlares
repistardos en 1988, llegaron a 65 millones en 1993 y casi 51 mil millones de
délares se alcanzaron en agosto de 1994.

Las expeclativas actuales sobre el TLC son menos favorables que las que se
tenian a finales del sexenio de Carlos Salinas de Gortari en 1994, ésto conto
consecuencia de la crisis econdniica que se desencadend en diciembre de
1994, La disminucion de inversion extranjera en México ha sido uno de los
efectos de la crisis econdmica que ha opacado las perspectivas del TLC, en el
el cual se planted que uno de sus principales objetivos seria precisamente
incrementar la inversion extranjera y asi lograr efectos positivos en el empleo
y los salarios.

2.4.2 Empleo y salario

Quienes opinan favorablemente sobre el TLC afirman que tendrd efectos
positivos sobre el empleo y salario de los mexicanos, pero no a corto plazo.
Esta aftrmacion se basa en que e} libre comercio atraerd capitales canadienses
y estadounidenses que permitirdn crear mas empleos y mejores salarios.

Aunque el proposito del TLC es incrementar la inversion nacional y
extranjera, esto no se dard en todas las industrins, ya que el interés se

concentra principalmente en las ramas que tienen mayores posibilidades de
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exportacion, lo que permite un desarrollo mds ripido de estas empresas, en
contraste con aquellas que tienen menor capacidad exportadora,

Segin datos del Banco de México, en el periodo de 1980 a 1990, las
industrias con mds actividad exportadora fueron las que registraron un mayor
crecimiento, Estas industrias fueron: basicamente: la de quimica, de productos
metalicos y de maquinaria (incluye a la industria automotriz).

Una de las principales preocupaciones de la opinion piblica en México, se
refiere al temor de que la apertura comercial podria ocasionar que solo
algunas de las grandes industrias pudieran soportar ¢l impacto de ka cconomia
abierta y competitiva, y que los efectos negativos para las industrias medianas
y pequefias fucran mas fuertes, lo que ocasionaria la desaparicion de una gran
cantidad de empresas de este tipo y un incremento considerable del
desempleo.

Podemos distinguir dos tipos de sectores industriales, el sector industrial
exportador que crece, que eleva sus niveles de productividad, que se
concentra en grandes empresas y en ¢l que Jos trabajadores se benefician con
mejores salarios. En contraste, se encuentra el otro sector donde la produccion
se dirige principalmente hacia el mercado interno y que, segin algunos
estudios econdmicos, se ha estancado ya que no incrementa sus niveles de
productividad ni se desarrolla. Asi, ¢l salario se ve afectado negativamente
por las escasas ganancias de este sector de la industria.

También existen sectores de Ja industria orientados hacia la exportacion que
tienen altos niveles de productividad, pero que no registran incrementos en
los salarios, esto puede ser consccuencia de una fuerte rotacion de personal.
Al contrario, puede darse el caso de algunos sectores donde los salarios
pudieran tener algin incremento debido a la tasa de sindicalizacion de
trabajadores. Sin embargo, los sectores que han mostrado mds dinamismo
ante el nuevo modelo econdmico se caracterizan por tener bajas tasas de
sindicalizacion.

La opinién sobre los efectos que tendria el Tratado en el empleo, durante cl
proceso de negociacion, generalmente tendian a ser optimistas. Esta opinion
se reflcjaba en Jos principales medios notiociosos como el periédico. Algunos
encabezados de Jos principales diarios sefialaban lo siguiente: El Economista,
12 de mayo de 1992: “El TLC reactivaria a produccion y el empleo”; El
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Financiero, 20 de abril de 1993: “Ventajas para México con el TLC:
crecimiento de la economia y mayores aportunidades de emplee para ta
poblacion”; Novedades, | de octubre de 1993: “EL TLC frenard la emigracion:
SRE"; Excelsior, 26 de agosto de 1993, “Colapsaria a la economia Mexicana
¢l rechazo det TLC en el Congreso de EU™.

Asimismo, los lideres de las principales centrales obreras del pais expresaban
su apoyo al TLC, ya que coincidian en que beneficiaria & México al generar
mas empleos y mejores salarios, al mismo tiempo que permitird a los
productos mexicanos una mcjor y mayor oportunidad de exportacion.
Alpunas de las opiniones favorables de estas organizaciones, como la del
Congreso del Trabajo (CT), afirmaron que a mediano plazo aumentaria el
empleo, aungue habria reduccion de plazas en ciertas ramas industriales. La
Confederacion Regional Obrera Mexicana (CROM) sefialé que se creariann
plazas laborales mecjor remuneradas y la Confederacion General de
Trabajadores (CGT) opind que con la inversion extranjera crecerian los
salarios y la oferta de emplco.

A pesar del gran apoyo al Tratado por parte de las organizaciones obreras,
existe el temor por parte de quienes estan en contra del TLC de que México se
convierta en un pafs principalmente maquilador o en proveedor de materias
primas.

El esquema del Tratado no estd diseindo para los produciores y empresarios
mexicanos, sino para los extrainjeros; no serd México el que se vuelva exportador, los
exportadores principales serin las coorporaciones que vengan a instalarse y de aqui
exporten, 2!

En relacion al poder adquisitivo para comprar productos extranjeros, es
intercsante sefialar que aun cuando a México han ingresado gran cantidad de
productos de importacion a partir de que disminuyeron los aranceles y que las
restricciones a la importacion fueron eliminadas, ello no significa que las
expectativas sean de aumento en las importaciones debido a que la clase
media en México es pequefia y relativamente pocos mexicanos pueden
comprar cualquier cosa que no sean los productos basicos. Por tal razon, es
muy posible que la demanda de productos externos disminuya; a menos que

21 pavid Ayala Mérquez. "Un No razonado al Tratado de Libre Comercio®. La Jornada,
suplementa det 8o. aniversario, México, D.F,, sibado 26 de septicmbre de 1992, p.15.
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los ingresos de los salarios de los trabajadores miexjcanos se incrementen
notoriamennte, ¢l mercado de consuno no beneficiard a los exportadores.

2.4.3 Soberania

Como consecuencia de la apertura comereial y del proceso de globalizacion,
en algunos sectores se ha expresado temor por la pérdida de soberania de las
naciones, que se genera por el aumento de interdependencia entre los paises.

Sin duda el tema sobre el efecto del Tratado en la soberania, ha sido uno de
los mas debatidos entre la opinién publica mexicana. Y, al igual que en
diferentes temas relacionados al TLC, existen opiniones encontradas. Hay
quienes aseguran que una mayor apertura comercial y en especial una mayor
relacidon con Estados Unidos, también daria lugar a un aumento en la
dependencia y en la pérdida de soberania. Quienes afirman que habra pérdida
de soberania argumentan que la posicion de Estados Unidos a lo largo de sus
relaciones con México ha sido de dominio y control sobre nuestro pais, tanto
en lo politico como en lo econdmico, por lo que resulta poco probable que las
ventajas del TLC sean equitativas,

La posicion del gobierno de que con ¢l TLC México no pierde soberania se
basa principalmente en la justificacion de que este tipo de Tratado no cede
soberania como es el caso de los curopeos con la Comunidad Europea. La
diferencia radica en que en la Comunidad Europea los paises no pueden
decidir sobre sus propios aranceles, ni su relacion econdmica con otros paises,
por lo que tienen que adaptarse a lo que la Comunidad en su conjunto decida,
Segiin la version oficial, México no se compromete a modificar sus tarifas
arancelarias con otros paises, ya que los compromisos sdlo se establecieron
con Estados Unidos y Canadd, y uUnicamente en materia comercial y de
servicios.

En teoria, se interpreta a la soberania como el derecho de un estado de
manejar sus asunlos internos, sin intervenir en los asuntos internos de otros
paises. Desde esta perspectiva, la definicion de soberania se basa en términos
normativos, es decir, en principios legales y morales, por lo que hay quienes
aseguran que los acuerdos comerciales como ¢l TLC no invaden el dmbito
propiamente de la soberania.
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Los efectos que el T1LC pueda tener a partir de la ratificacion en la capacidad de
autonomia, no sélo de. México sino también de Estados Unidos y Canadd,
indudablemente afectardn a una parte importante de la esfera de accidn unilateral de
cada uno de los tres estados, pero no por ello condicionardn o afectarin a su
soberania, siempre y cuando ésta se entienda en su aspeeto juridico, como un punlo
de orientacién normativa, 22

Asimismo, sefialan que el alto grado de interdependencia que puede
alcanzarse con el TLC no tendria que afectar la capacidad de accion auténoma
de los paises. También sc asegura que se dard un alto fortalecimiento
econdmico para los tres paises y que aun cuando los beneficios no sean
proporcionalmente iguales, solo se delimita y redefine la autonomia, pero la
soberania no disminuye en términos absolutos.

La opinién piblica en México ha sefialado que el temor de perder soberania
radica principalmente en la influencia y penetracion que ha tenido Estados
Unidos en México a lo largo de la historia, por lo cual, para los opositores
mexicanos al Tratado, éste aceleraria la pérdida de nuestros valores politicos,
sociales y culturales. Esta afirmacion se basa no sélo en los antecedentes de
las relaciones Estados Unidos-México, sino también en el proceso, que
muclios consideran irreversible, de la creciente interrelacion entre ambos
paises.

Por otro lado, algunos investigadores coinciden en que el Tratado de Libre
Comercio tendra efectos no sélo en el aspecto econdmico, sino que también
puede limitar la politica publica de México, como consecuencia de presiones
de Estados Unidos en las decisiones de la politica comercial mexicana. De
esta forma, la injerencia que pudiera tener Estados Unidos en la politica
mexicana, se traduciria en pérdida de soberania.

La influencia de Estados Unidos en la politica comercial de México no es
algo reciente, o que haya comenzado a partir del Tratado de Libre Comercio.
Sin embargo, es un hecho que con esta apertura el vecino del norte adquirio
mayores concesiones sobre todo en cuestiones de inversion y comercio, lo
que le da mayor poder para intervenir en la politica econdmica mexicana.

22 Francisco Gil Villegas. "Soberania e interdependencia cn las relacion bilateral México-Estados
Unidos: 1991-1992, México, Estados Unidos, Canadi 1991-1992. El Colegio de México, México,
D.F.. 1993, p.48.
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Sin embargo, es un hecho que a partir de la capacidad de libertad que pueda
lograr México para desarrollar su cconomia, y de mantener su independencia
y valores nacionales, dependerd Ia disminucion o fortalecimiento de su
soberania.

A partir de los posibles efectos que se perciben que tendria el TLC para
Meéxico, se han expresado diferentes enfoques, por ejemplo: el del gobierno,
empresarial, intelectual, ete. Otro enfoque relevante es el de la poblacion en
general como receptor principal de las repercusiones de este Tratado y como
parte importante del desarrollo de éste.

En el siguiente capitulo se plantearan precisamente, los mecanismos de
medicién de la opiniéon publica. Se hace referencia principalmente a las
encuestas, debido a que en este estudio el instrumento de medicion se basa en
el andlisis de encuestas para poder captar las percepciones de la poblacion
mexicana acerca del TLC.

Debido a que desde el inicio de las negociaciones del TLC, la poblacion
mexicana ha expresado diferentes opiniones e inquietudes en torno a los
efectos de este Tratado, y a que el proceso de negociacion se conformé de una
serie de debates en torno a su conveniencia. Las encuestas incluidas en este .
estudio, tienen precisamente como objeto conocer la opinion de los
mexicanos sobre algunos de estos temas discutidos a lo largo de la
negociacion.

En términos generales, en estas encuestas se pretendia conocer la percepeion
sobre algunos temas debatidos e importantes para la poblacion como el
empleo y los salarios, los efectos de la apertura comercial y la inversion
extranjera, cual seria el nivel de competitividad de las empresas mexicanas y
sus productos, las perspectivas sociales y culturales que tiene Ja poblacion, la
opinion sobre repercusiones en ¢l medio ambiente, medir el grado de
preocupacion sobre pérdida de soberania y del incremento en la dependencia
extranjera.
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CAPITULO 3

LA OPINION PUBLICA Y LAS ENCUESTAS

Actualmente se realizan muchos estudios en torno a la opinion publica, Y,
al igual que otras investigaciones, estos estudios tienen sus ventajas pero
también tienen sus limitaciones. Un aspecto que en particular dificulta los
estudios de la opinion publica es la variedad de sentidos que se ha dado a
este concepto 23, ya que si éste no ticne una concepeidn unica, los estudios
que se realicen sobre opinién publica podrian variar si se basan en
enfoques diferentes.

Hay quien propone que para definir el concepto, primero se necesita
definir lo que es opinion, y después lo qué significa publico. Existen
diversas corrientes para definir ¢l término. Hay quien afirma que la opinién
pablica se constituye a partir de opiniones individuales que se transforman
en opinidn comuin, dado el interés de cada ciudadano de armonizarse con el
interés de otros, lo que da lugar a un interés general.

Asimismo, se afirma que la opinién publica se constituye como un proceso
natural de adoptar la actitud de otros, mediante la valoracién de aspectos
que le convenzan para adoptarlas. Hay incluso autores que hacen una
distincion formal entre actitud y opinion.

Entre los principales factores de opiniones y actitudes sociales destacan los
medios de comunicacion como la prensa, la radio, el cine, que se convierten
en mecanismos de presion e influencia sobre Ja poblacion. Aunque no forma
parte de nuestra investigacion, es importante destacar, que los medios de
comunicacion tuvieron importantes efectos en la opinién piblica durante el
proceso de negociacion del Tratado de Libre Comercio de América del
Norte,

2By, Youngy etros. La opinién piblica y la propaganda. Paidos Studio. México, D. I, 1990.
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Radl Rivadencira seiala: “ninguno de nosotros vive hay fuera de la
propaganda. De la mailana a la noche, estamos acosados por una enorme
cantidad de anuncios, opiniones, consejos, Ordenes”. 21De tal foma, la
saturacion de mensajes influye en la poblacion al aswmir determinadas
actitudes, o al persuadirla a favor o en contra de alguna situacion
determinada.

En el caso particular del Tratado, el proceso de formacidn de la opinidn
plblica tuvo una fuerte influencia del gobierno de Estados Unidos y México
a través de medios noticiosos como el periodico y la television. Asi, fos
lideres de ambos paises pretendian que las percepciones publicas fueran
positivas, y que ésto les permiticra obtener ¢l conceso de la poblacidn sobre
el TLC.

Adicional a lo anterior, existen diferentes enfoques para captar la opinion
piblica. Hay enfoques cuantitativos asi como cualitativos, dentro de los
cuales existen, a su vez clasificaciones. Como se menciond en la
introduccion, este trabajo tuvo como fuente de informacion cncuestas ya
existentes de la opinion de la poblacion mexicana respecto del Tratado de
Libre Comercio. Es decir, que se optd por elegir uno de los mecanismos de
aproximacion cuantitativa de captar la opinion pablica,

En virtud de lo anterior, el contenido de este capitulo se compone de tres
apartados principales, El primero contiene tanto los planteamientos basicos
acerca del concepto de opinion puiblica como el lugar que ocupan fas
encuestas en la medicion de la opinion publica. El segundo apartado
presenta las caracteristicas de las encuestas sobre las que se baséd el
estudio, asi como de la informacion sobre la que se realizo el andlisis. El
tercero se enfoca al procedimiento que se siguid para procesar la
informacion.

24 Rail Rivadeneira, La opinion piblica. Trillas. México, D.F., 1992, p.143.
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3.1 Plantamientos bisicos
3.1.1 Delimitacion del concepto de opinion piiblica

En términos etimoldgicos, opinion pablica proviene del latin opinion, onis,
que significa opinidn, parecer o expectativa, v publicus, a, um, que
sighifica comiin 2,23

Una concepceion que también separa los componentes es la que expone K.
Young quien afirma que al término pablico se le ha atribuido el significado
de gente, lo que a su vez permite dar signiticado a la totalidad de miembros
de una poblacion. Asimismo, afirma que publico se ha definido como
personas dispersas en un espacio, que reaccionan a un estimulo, propiciado
por medios de comunicacion de diversa indole. Por otro lado, asegura que
hay quien considera que la opinidn piblica surge como consecuencia del
interés de "piblicos" por cuestiones de gobierno, lo que a su vez da entrada
a considerar que hay varios piblicos. Dice entonces que el publico es la
asociacion de vinculos entre personas de una comunidad con intereses
penerales.

Por otro lado, seffala que las opiniones son creencias relacionadas con la
interpretacion valorativa de ciertos hechos, Esta interpretacion valorativa
da lugar a divergencias, pues a diferencia de los sentimientos que se
consideran fijos, las opiniones presentan variaciones debidas a diferentes
momentos, circunstancias, conocimientos, medios de socializacion, ete.
Como consecuencia de estas reflexiones se han establecido también
diferencias entre los conceptos de opinion y actitud. Se dice que “actitud es
una tendencia a actuar, mientras que la opinion es de cardcter verbal y
simbolica”.26 Asi, afirma que "la opinion piblica consiste en las opiniones
sostenidas por un publico en cierto momento".27

25 Diccionario UNESCO de las Ciencias Sociales. p. 1550.
26 Young, op. cit. p.}1
27 phid,

54



La Opinion Piblica y las Encuestas

1a concepeidn clisica de opinion piblica se basa en tres supuestos basicos:
interés, informacién y razonamiento serenvu. 28 Pero hay serias criticas a
este respecto; sobre todo en los estados modernos2? para {os que se afirma
que ninguno de los tres supuestos se cumple. Se afirma que el supuesto de
interés no se cumple, e incluso se ha encontrado que los ciudadanos no
estan informados o solo lo estan superficialmente. En las sociedades
modernas los asuntos piblicos son tan complicados y atafien a tantas
esferas y condiciones que, por o general hace que los individuos se
preocupen mas por sus problemas personales. También se ha encontrado
que las opiniones estan asociadas con situaciones emocionales que no
siempre permiten a los ciudadanos hacer un razonamiento sereno como lo
estipula la teorfa cldsica.

En relacion a lo anterior, se dice que la opinion publica tiene dos tipos de
enfoque: uno estitico y transversal, y el otro que es un proceso de
formacion de la opinion publica que se da a través del crecimiento
reciproco de la opinion entre los miembros de un piblico, en el cual ef
consenso ¢s la base de la accion publica.

Se afirma que hay cuatro etapas bisicas en el proceso de formacion de la
opinidn plblica que son:

. La existencia de un tema o problema, que permite la discusion entre Jos
individuos y grupos.

. Problema o tema del que s¢ exponen consideracjones preliminares o
exploratorias, que permite a Ja poblacion descubrir hechos relacionados
con la cuestidn,

. Lo que genera una conducta de masas.

. Lo que propicia que los individuos alcancen cierto grado de consenso, 30

28 piccionario UNESCO. op. cit. p. 1550.

29§ coneeplo de Estado Moderno se reficre al proceso de transito de Jas sociedad
subdesarrolladas desde la “tradicion” a la modernidad, entendiendo por éste la replicacion de
caracterfstas econdmicas, de estructura social, psicosociales y de organizacién politica de Jas
sociedades noroccidentales contemporaneas. Op. cit. p. 1424,

30 cansenso no signfica un completo acuerdo entre todos, sine manifestaciones mayoritarias.
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En otro contexto, se dice que los ciudadanos forman su opinion de manera
individual y aislada, lo que da fortaleza a su pensamiento y penmite que las
opiniones publicas que se forman sean solidas en su conjunto. Hay
objeciones al supuesto y a al hecho de que también se ha encontrado que
los medios de socializacion de los individuos influyen en fa opinion final
que se formen de un asunto, muchas veees a través de una modificacion a
lo largo del ticmipo, que estd a su vez influida por agentes externos como la
informacion que reciben a través de los medios de comunicacion ¢
informacion de que disponen los individuos.

Asimismo, se afirma que el estudio de la opinidn piblica se vuelve mds
complicado cuando se pretende captar la opinion individual para llegar a la
opinion publica. Una de las maneras en que se comienza a formar la
opinion piblica es a través de una gran dispersidn de opiniones, pero a
medida que "avanza el asunto" se da fugar a una paulatina "polarizacion”
de opiniones, que finalmente se manifiesta en la aprobacion o
desaprobacién del asunto. En diferentes conlextos, ¢ste parece ser un
proceso general de la formacion de la opinion publica, que ha hecho
necesario que el estudio de la opinidn publica se profundice y cuide tanto
como sea posible para poder conocerla adecuadamente.

Se afirma que es "la predisposicion a la accion en lo que se refiere o
determinada cuestion, por parte de los miembros de un publico que
reaccionan esperando que otros clementos de ese mismo publico tengan
una orientacion similar sobre la misma cuestion".3V En otro contexto, se
afirma que las opiniones son la expresion verbal de una actitud bacia
problemas mas o menos polémicos en el seno de un publico" 32

Un componente importante en la opinion publica es Ia comunicacion de
masas o masiva, concebida como la "comunicacion dirigida o la mayor
parte de Ia poblacion o a grandes sectores de ella”.33 Se afirma que la
comunicacion de masas requicre de tres aspectos bisicos: a) la
comuniciacion masiva como nstitucion social, es decir, en su relacion con

31 Diccionario UNIESCO, ap. cit. p.1550.
32 thia.
33 phid.
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el poder politico; b) desarrollar condiciones eficaces, que abarquen la
definicion de los canales, los medios, los contenidos de los mensajes, I
naturaleza de la atencion prestada, las relaciones entre los grupos a quienes
se proyecta y la predisposicion de éstos hacia la cuestion que se comunica;
y ¢) contemplar Jos efectas de [a comunicacian masiva, en cuanto a las
reacciones que produce en los individuos y la medida en que influye en el
cambio social 0 en su ausencia.

Actualmente Jas actitudes y opiniones de la poblacion cambian ripidamente,
ésto como consecuencia de los modernos medios de comunicacidn, de tal
forma que mayor cantidad de gente se entera mds rapido de Jas mismas
cosas. Existen diversos factores que producen los cambios por lo que, las
opiniones son diferentes. Esto debido a la imposibilidad de contar con un
grupo de receptores que lo sean exclusivamente de un medio. Excepto Jos
grupos sociales que se encuentran aislados, la mayor parte de la poblacion
son receptores que se someten a fas influencias de muchos medios al mismo

tiempo,

Si bien hay diferentes concepciones, se puede observar que hay
congruencia en ciertos puntos como son el que exista un tema de interés
"comin", del que se haya enterado una poblacion. Esta poblacion puede
estar expuesta a varios factores que hagan cambiar su opinidn con el paso
del tiempo; y estas diferencias pueden tener relacion con la exposicion de
la poblacion a bombardeo de informaeion.

Tomando en cuenta la cantidad de elementos que deben considerse en la
opinion piblica, las técnicas que se utilizan tienen que valorar muchos
aspectos, Uno de los mds completos ¢s el que se basa en el andlisis de
enfoque de sistemas 34,donde se identifican los diferentes subsistemas, los
componentes que Jos caracterizan, sus relaciones al interior y entre ellos,
asi como la forma en que se integran en un solo ente. Se plantea que la

34 La teoria de sistemas se eafoca al andlisis de entidades a través de sus componentes en las que
se miden lanto el conjunto como sus interrclaciones, para conocer mejor Ja transferencia de
procesos al interior y al exterior del mismo.
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opinion pablica debe considerarse como sistema en cuanto que tiene
componentes que que son reciprocos y dan lugar a un resultado.

A partir de lo anterior, se observa que para el estudio de la opinion publica
se deben contemplar diversos aspectos. Sobre tado si es poco lo que se
sabe acerca del tema del que interesa conacer la opinién de la poblacion.
En el caso de este estudio, existe informacion limitada acerca de la opinion
de Ia poblacion en general con relacion a lo que espera como perjuicios o
beneficios del TLC. Por ello, se debera tener en cuenta las posibilidades y
limitaciones del estudio, en relacidon con la técnica que se aplique, como
serfa el caso de la medicion de la opinidn pitblica a través de las encuestas.

RN

3.1.2 Las encuestas como instrumento de medicion de la opinion
piiblica

Los estudios de opinion pablica han tenido su mayor auge en los Estados
Unidos donde se utilizan diferentes enfoques y técnicas para conocer la
opinion de los ciudadanos acerca de un lema determinado. Sin embargo,
ninguna ha demostrado ser totalmente eficiente. Entre los procedimientos
mds utilizados para medir la opinion publica se encuentran las entrevistas a
profundidad, las encuestas de pianeles, los grupos focales y las encuestas
poblaciones extensas. 39

La encuesta, es un procedimiento por medio del cual se busca captar
informacion cuantitativa de cierto fendmeno de interés. Una de las
caracteristicas principales de una encuesta es que la informacion que se
recolecta para la investigacion, contempla solo una parte de la poblacion.
36 Apartir de ese subconjunto de la poblacion, se hace una inferencia
estadistica 37 acerca de la poblacion de quien fueron elegidos los elementos
para los que se midio la informacion de interés.

35 véase Diccionario UNESCO de las Ciencias Socielea, p.1550.

36 £y ! siguicme apartado se amplia la forma en que se elige a una parte de la poblacidn.
37 La inferencia estadistica es la parte de la estadistica encargada de fa penerafizacion de
resullados, ¢s decir, que se basa en un enfoque induclivo.
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opinion publica debe considerarse como sistema en cuanto que tiene
componentes que que son reciprocos y dan lugar a un resultado.

A partir de lo anterior, se observa que para el estudio de ka opinion piblica
se deben contemplar diversos aspectos. Sobre tado si es poco lo que se
sabe acerca del tema del que interesa conocer la opinion de la poblacion.
En el caso de este estudio, existe informacion limitada acerca de la opinion
de la poblacion en general con relacion a lo que espera como perjuicios o
beneficios del TLC. Por ello, se debera tener en cuenta las posibilidades y
limitaciones del estudio, en relacion con la téenica que se aplique, como
serfa el caso de la medicion de la opinidn piblica a través de las encuestas,

3.1.2 Las encuestas como instrumento de medicion de la opinion
piblic:

Los estudios de opinidn publica han tenido su mayor auge en los Estados
Unidos donde se utilizan diferentes enfoques y téenicas para conocer la
opinion de los ciudadanos acerca de un tema determinado. Sin embargo,
ninguna ha demostrado ser totalmente eficiente. Entre los procedimientos
mas utilizados para medir la opinion pablica se encuentran las entrevistas a
profundidad, las encuestas de paneles, los grupos focales y las encuestas a
poblaciones extensas.33

La encuesta, es un procedimiento por medio del cual se busca captar
informacion cuantitativa de cierto fendmeno de interés, Una de las
caracteristicas principales de una encuesta es que la informacion que se
recolecta para ln investigacion, contempla solo una parte de la poblacion.
36 Apartir de ese subconjunto de la poblacion, se hace una inferencia
estadistica 37acerca de la poblacion de quien fueron elegidos los elementos
para los que se midid la informacion de interés.

35 véase Diccionario UNESCO de las Ciencias Socielea, p.1550.

36 L2y of siguicnte apartado se amplia la forma en que se elige a una parte de la poblacion.
37 La inferencia estadistica es 1a parte de la estadistica encargada de Ia generalizacion de
resullados, es decir, que se basa en un enfoque inductivo.
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l.as ventajas de los censos corresponden a las desventajas en las encuestas.
L.os censos son mds caros, mas tardados, y no tienen error (hipotético) de
cobertura; en contraparte las encuestas son mds baratas, la informacion se
recaba de manera mas rapida, y de no elegir adecuadamente ¢l subconjunto
de poblacion para el que se obtendrin las mediciones, presentardn crorres
de cobertura, A Jas encuestas se les han atribuido dos ventajas adicionales:
dado lo reducido del nimero de elementos que se recolectan, permiten un
mejor control de calidad en el trabajo y se pueden aplicar a "poblaciones
destructibles”. 38

Debido a lo que se planted anteriormente, las encuestas se utilizan con
frecuencia en campos diversos. Actualmente, los estudios por encuesta se
utilizan para control de calidad en la produccion, encuestas para estudios
biologicos, se aplican también al campo de la agronomin, hay encuestas
aplicadas para medir fendmenos demograficos, incluso se han wtilizado
para "evaluar" la calidad de los censos de poblacion, encuestas para
estudios de mercado, encuestas para conocer ripidamente los resultados
electorales de comicios realizados en varios paises, encuestas para conocer
Jos patrones de uso de métodos anticonceptivos, encuestas para estudiar los
ingresos y gastos de una pablacion, encuestas para medir el desempleo,
encuestas para conocer los medios y rutas de transporte de una poblacion,
o en el caso del TLC que servirian para conocer la opinion y percepeion de
sus efectos.

No existe una total coincidencia entre los autores respecto de los origenes
reales del inicio del uso de las encuestas en el campo social. Se sabe por
cjemplo que una de las primeras encuestas de opinion en el drea politica
fue Ia realizada en Alemania en 1880, para conocer las actitudes de obreros
{ranceses en cuanto a la percepeion de explotacion de los patrones; la
encuesta se envié por correo a 25 mil obreros, pero no se sabe si fueron
devueltas. Otro de los primeros indicios de encuestas se dieron en

38 5 dice que una poblacion cs destructible si para medirla hay que observar ¢l objeto o
clemento durante todo su tiempo de vida; tal es ¢t caso por ejemplo de fos focos, cuando interesa
medir sn tiempo medio de duracion. Se deberdn observar sdlo los focos de la muestra, y a pantir
de ellos se hard una generalizacion del tiempo de vida de los focos de ta poblacion lotal,
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Inglaterra en el siglo XVIH. En el siglo XIX se realizo la primera encuesta
en los Estados Unidos, y a partir de entonces se realizaron de manera mas
frecuente cn otros paises como Francia, Alemania y Bélgica,

El mayor aporte de la investigacion por encuesta en este siglo se atribuye ¢
los Estados Unidos, pais donde hay aportaciones de diferentes tipos de
investigadores: a nivel oficial estd la Oficina de Censos de los Estados
Unidos, que si bien se encarga de las enumeraciones decenales, realiza
continuamente encuestas intercensales para ampliar y actualizar la
informacion obtenida en los censos. En el plano comercial, representado
principalmente por las empresas Gallup, Roper y, recientemente Louis
Harris, que si bien se enfocan al mercadeo de productos han tenido
también un fuerte desarrallo en las encuestas politicas.

3.2 Caracteristicas de las encuestas de opinion publica utilizadas
en este trabajo

3.2.1 La muestra

Como se sefald antertormente, la muestra es una de las partes mas
importantes en ¢l proceso de investigacion por encuesta. Una correcta
seleccion de Ja muestra permitird aplicar elementos téenicos solidos en la
presentacion de las conclusiones.

Los dos aspectos basicos en la seleccion de una muestra son el tamafio de
la muestra y los criterios de seleccion de las unidades de observacion. Para
el tamaiio de la muestra se combinan tres eclementos bisicos: la
caracteristica que se quiere medir, la precision que se busca con fos
resultados y la confianza estadistica que se desee para los resultados.

En una encuesta se pueden medir varias caracteristicas, pues no serja
costeable recolectar informacién de una sola. En sentido estrizlo, se
deberia calcular e} tamafio de muestra para cada caracteristica de interds,
pero puede haber algunas que por su escasa presencia en la poblacion
requerirfan un tamafio de muestra grande y por tanto costoso. Por cilo, se
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debe valorar la importancia de las caracteristicas que se midan para que se
asegure que el tamafio de muestra sea téenicamente suficiente para realizar
los andlisis que se desean. Asi, el cdlculo del tamafio de muestra se planea
con las variables de mas interés. Por otro {ado, el tamafio de muestra tiene
que ver con el tipo de estimacion que se desea obtener. En encuestas de
opinion generalmente se estiman proporciones, y los tamaiios de muestra
1o son grandes, 39

La confianza es un concepto que tiene que ver con la proporeion del
nimero de veces que se esta dispuesto a aceptar estimaciones dentro de un
intervalo de error especifico. Asi, por ejemplo, se dice que si de cada 100
muestras elegidas en las mismas condiciones, en cinco de ellas se esta
dispuesto a aceptar estimaciones fuera del intervalo, entonces se tiene una
confianza del 95%. Mientras mas confianza se busque también se requerird
un mayor tamaio de imuestra.

Para las encuestas de opinion que se presentan en este estudio, los tamafios
de muestra se calcularon para estimar proporciones, con un error absoluto
de 5 puntos y uma confianza del 95%. Dada la tematica de las
investigaciones, las encuestas estuvieron dirigidas a personas mayores de
18 afios. En el pais, segin el XI Censo General de Poblacion y Vivienda
hay un total aproximado de 44 millones de personas de 18 arios y mds.

Cuando se¢ va a calcular el tamaiio de muestra es necesario saber cudl es el
nivel deseado de resultados que se espera tener con la muestra. Si sélo se
busca dar resultados para una poblacion en general, el tamafie de muestra
que se requerird serd menor que cuando interesa dar resultados para
divisiones de Ia poblacion.

39Sc reitera que cf tamafio de muestra depende también de otros factores, por lo que esta
comparacion en refacion con el tipo de estimacion que se busca es mds de cardcter general que
especifico. Incluso para proporciones muy chicas en las que se desea alta precision, el tamafio de
muestra puede incluse ser més grande que el requerido para estimar wna media para la que se
esta dispuesta a aceptar un error wds grande. Esto ocurre sobre 1odo cuando no se busca obtener
alta precision cn las estimaciones. Sin embargo, cuando interesa estimar una proporcion con
mucha precision, el tamaiio de muestra requeridu serd grande.
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En las encuestas que se presentan en este andlisis existia interés por
presentar resultados especificos con confianza y precision estadistica
propias para cada una de seis ciudades o dreas metropolitanas del pais; a
saber: Area Metropolitana de la Ciudad de México, Area Metropolitana de
Guadalajara, Arca Metropolitana de Monterrey, Mérida, Tijuana y Tuxtla
Gutiérrez. En estas "ciudades" 40 se concentra aproximadamente un 35%
de 1a poblacién urbana del pafs. 4!

Cada una de estas ciudades serd entonces un dominio de estudio, y el
tamafio de muestra en cada caso fue de 1,000 entrevistas para el drea
metropolitana de la Ciudad de México, y 500 para cada una de las cindades
restantes. La muestra en conjunto acumula 3,500 entrevistas en total,

En este apartado se describird la forma en que se eligieron las personas
entrevistadas para los proyectos presentados en este trabajo. La seleccidn
de Jas unidades tiene que ver directamente con la poblacion objeto de
estudio. Como se dijo antes, para este proyecto la poblacidn de estudio son
las personas mayores de 18 afios que residen en el pais, poblacién de
aproximadamente 14 millones en las ciudades de interés.

E} que se hable de una muestra con confianza estadistica propia, quiere
decir que la muestra fue disefiada de manera que tiene capacidad para
generalizar resultados para la poblacion total de la ciudad en que fue
extraida la muestra, es decir, que es posible hacer inferencias estadisticas.
Para que esto sea posible es necesario que la muestra cumpla la
caracteristica de ser probabilistica, es decir, que todos los clementos de la
poblacion tienen oportunidad de caer en la muestra y que se conoce de
antemano la probabilidad de que sean seleccionados. Esta caracteristica en
las muestras permite tener mds solidez en los resultados que cuando no se
hace con este principio. Las muestras no probabilisticas se utilizan cuando

40 para efectos de esie trabajo, de aqui en adelante, a las scis dreas peopraficas de interés se les
denominardn indistintamente ciudades , no importando si se traten o no de areas melrapolitanas.
41 por ser poblacion que reside en ciudades, casi la totalidad de ellt sc puede decir que habitan
en zonas urbanas del pals. Hay una porcidn pequefia de AGER's (Areas geoestadisticas Basicas)
et Mérida y Tuxtia Gutiérrez que todavia se clasifican con frcas rurales; sin embargo, o gran
mayoria de ellas sf corresponde a dreas urbanas.
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cl costo de realizar una muestra probabilistica es prohibitive o cuando no
se necesita una representatividad prevista.

En el caso de las encuestas para las seis ciudades de interds, el marco de
muestreo idoneo seria una lista de los cast 14 millones de personas
mayores de 18 afios que residen en ellas, para hacer una seleccion
apropiada. Es claro que un listado de esta naturaleza os de dificil acceso,
que se desactualiza rdpidamente y resulta impractico y costoso. En virtud
de ello, el procedimiento de seleccion consiste en  elegir
probabilisticamente viviendas en cada una de las seis ciudades por
separado. El procedimiento para clegitlas e¢s  denominado  como
estratificado, polietdpico y con seleccion sistematicy,

Dentro de cada vivienda se elige a una persona mayor de 18 afios presente
al momento de la entrevista. Con el {in de captar Ja mayor variedad de
personas entrevistadas, los horarios de entrevista se definen de manera que
propicien encontrar personas que trabajen y personas que no trabajen;
ademds se busca cubrir las caracteristicas demogrdficas bdsicas de la
poblacion de las diferentes ciudades, por lo que se hace la seleccion
cansiderando las cuotas de sexo y edad correspondientes.

3.2.2 Informacion captada

Cuando se planea la realizacion de una encuesta, también es necesario
definir la informacion que se requiere levantar de acuerdo con los
objetivos del proyecto. En las encuestas que se utilizaron en este estudio se
captd informacion de diversos aspectos relacionados con la percepeion que
tiene la cindadania mexicana respecto del TLC.

Como se menciumd en la introduccion de este trabajo, la informacion que
se analizé corresponde a cuatro levantamientos realizados en cuatro
momentos importantes del TLC. El primero se refiere a la gira en pro del
TLC que realizd el presidente Salinas de Gortari a Canadd y Fstados
Unidos en abril de 19915 la segunda a la conclusion de las negociaciones
en agosto de 1992 la teeera a fa firma del TLC por parte de los
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presidentes de los tres paises en diciembre de 1992, y la ditima a la
aprobacion de los acuerdos paralelos en noviembre de 1993,

En cada uno de estos levantamientos se captd informacion de diferentes
caracteristicas, pero para efectos del presente trabajo se considerd
conveniente trabajar con aquellas que permitieron  hacer analisis
comparativos de la opinion piblica.

La informacion levantada de las cuatro encuestas para el andlisis, se
clasificd en seis rubros:

. Postura de la poblacion ante el TLC.

. Percepeion y expectativas sobre aspectos econdmicos et TLC,

. Opinidn respecto a la y calidad de Jos productos mexicanos ante el TLC.

. Expectativas para las generaciones sobre: educacion, vida familiar,
valores morales, valores religiosos y aprecio por México.

. Opinién respecto de la soberanfa y dependencia extranjera.

. Opiniones sobre cuestiones de caricter general o impersonal.

Por lo que respecta al disefio de un cuestionario es de las etapas mas
importantes y dificiles de una encuesta, ya que de su calidad dependerd
mucho también la validez de los resultados. Uno de Jos primeros aspectos
que deben ser tomados en cuenta para disefiar ¢l cuestionario es el
procedimiento de recoleccion de la informacion, En el caso de este
proyecto, las entrevistas se hicieron de manera personal, por lo que el
cuestionario  deberia  contener instrucciones  especificas  para  los
encuestadores, indicar claramente la secuencia en que se realizaban las
preguntas, reservar el espacio para registrar las respuestas, establecer
espacios precisos para la codificacion de las respuestas, y preveer el mejor
tipo de preguntas, entre otros criterios. Todo esto se hizo con el fin de
elaborar un cuestionario que contuvicra las preguntas especificas que se
deben hacer a cada entrevistado.

Las preguntas deben ser lo mas claras posibles y con posibilidad de
interpretarse "homogéneamente” por la poblacion objeto de estudio, Por
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supuesto, las preguntas en su conjunto deben disefiarse bajo la condicion
de que satisfagan los abjetivos de cada proyecto.

Se debe cuidar que no solo haya preguntas sobre los aspectos de interés
sino también sobre otros aspectos que puedan relacionarse con ¢l andlisis.
Ademnds es conveniente incluir lo que se denominan preguntas filtro, que
sirvan para "corrobarar " las respuestas de los entrevistados en Jas
preguntas de mayor interés en el proyecto. En general, se puede decir que
hay cuatro tipos de preguntas:

. Abiertas o de respuesta libre.

. Preguntas que aceptan respuestas afirmativas, negativas o de indecision.
Estas solo se aplican cuando se sabe que la opinion sobre el tema en
cuestion se ha cristalizado 2, es decir, que los entrevistados si pueden
asimilar fa pregunta y proporcionar una respuesta correcta al respecta.

. Preguntas cn las que se pide al encuestada elegir entre un par de
aseveraciones.

.Y, preguntas que aceptan respuestas de eleccion multiple.

Cada tipo de pregunta ticne sus ventajas y desventajas. Las de mayor
alcance son las preguntas abiertas, en cuanto que permiten la respuesta
libre del encuestador, pero es muy comun que presenten problemas serios
al momento de la codificacian, ya sean de legibilidad, registro de fa
respuesta, o interpretacion del codificador, Los otros tipos de pregunta
ticnen la desventaja de que obligan al entrevistado a clegir sélo entre las
respuestas previsibles. La diferencia entre los tres (ltimos tipos de
preguntas se basa en el objetivo que se busca con cada una de ellas, lo que
a su vez se asocia con el objetivoe que se persigue con cada pregunta,

Hubo preguntas que se incluyeron en uno o varios de las encuestas que se
analizaron para este proyecto. Con el fin de visualizar las posibilidades
comparativas de la variacion de la opinidn en el tiempo 43, se presenta un

2 Raj Des. Laestructura de Jas encuestas por mnestreo, Fondo de Cultura Econémica, México,
D.F., pAal7.

3 Young afirma que aplicando una encuesta medianie mucstras de poblacion, en forma
periddica cs posible mostrar Ja tendencia de Jas opiniones acerca de algitn problema particular.
Young. ap. cit, p.27
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cuadro que compara las diferentes temdticas presentadas en cada encuesta

del estudio (cuadro 3.2.1).

Cuadro 3.2.1
PREGUNTAS INCLUIDAS EN EL ESTUDIO

CATEGORIAS ANALITICAS Y VARIABLES

[ Abril 91 [Agos.92] Dic. 92 [Nov. 93

EVOLUCION DEL TLC

Posicién respecto del TLC |

X

l

X

[

X

l

X

PERCEPCIONES ECONOMICAS

Mayares oportunidades de trabajo

Incremento de empleos

X

Efectos en e! emplao o negacio

Incremento salarial para la poblacién

Incremento selarial personal

Aumento prestaciones de la poblacién

Aumento prestaciones personales

Oportunidades de desarrollo para la poblacién

Oportunidedas da deserrofio personaies

Mejoras posibilidades con preparacién

Mejores puestos para extranjeros

Expectativas an educacién

Expectativas en oportunidades de trabajo

Expectativas an Ingreso

Efecto de! TLC en lo personal

PRI B4 o4 4 Bd B 54 D24 B2 b2 D4 D4 -4 Do e

HRYRKIRKIRKERIXIXEX] 1 Ixpxix] 1 Ixix

Beneficios del TLC en lo personal

X

Ped ot Pt e Rad Bad Bt B d g B D D B4 24 B4 24

CALIDAD Y VENTA DE PRODUCTOS MEXICANOS

Variedad de productos

Calidad de productos

Precio de productos
Aumento de exportaciones mexicanas

x

Cepacidad de México, mejorar calidad

MR XX

RKEX|X|Xix

PERSPECTIVAS SOCIALES

Educacion

Vida familiar

Valores morales

Valores religiosos

Aprecio por México

R[> x| XX

RKIX]XKIX|x

SOBERANIA Y DEPENDENCIA EXTRANJERA

Riesgo de le soberanfa nacionai

X

Mayor dependencia da México

X

*xIX

Fuente: Elaboracién propia con base en informacion dL encuestas realizadas por

Opinion Profesional S.A de C.V.
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3.3 Procesamicento de la informacion

Esta ctapa de la encuesta puede realizarse de varias formas, segin el
alcance previsto en el analisis y presentacion de Jos resultados. En ¢} caso
que nos ocupa se decidio presentar solamente resultadosbisicos, es decir,
analizar la informacion con base en distribuciones de frecuencias y tablas
cruzadas. Esta ctapa del trabajo se realizo con el paquete Hamado SPSS
(Statistical Package for the Social Sciences).

Por otro lado, una vez recolectada la informacion de una encuesta es
necesario realizar el procesamiento de la misma segin los niveles de
resultados que se habian plancado. En este caso, como se indicd con
anterioridad, cada encuesta fue planeada para presentar resultados de seis
ciudades especificas del pais, también para las ciudades en conjunto,
respecto de diversas variables socioecondmicas.

Las muestras al interior de cada una de las ciudades fueron
autoponderadas, es decir, que todos los elementos de la poblacion tuvieron
la misma probabilidad de ser seleccionados, motivo por el cual el
procesamiento para cada ciudad por separado es directo. No sucede lo
mismo con las seis ciudades en su conjunto puesto que los tamafios de
muestra no fueron proporcionales a su peso relativo. Por ejemplo, en el
caso de Tuxtla Gutiéirez, se hubiera requerido una muesttn muy pequefia
dada la poca poblacion que acumula esta ciudad en comparacion con las
restantes, Por el contrario, el drea metropolitana de la ciudad de México
habrfa acumulado gran parte de los 3,500 cuestionarios que se levantaron
en total en cada encuesta,

Para generar las estimaciones correspondientes para el conjunto de las
ciudades fue necesario ponderar los resultados de manera que cada ciudad
quedara representada de manera apropiada segtin ¢l tamafio de la poblacion
que le corresponde, Para efectos de presentacion de los resultados, se
considerd conveniente estructurar las tablas de resultados de manera que el
conjunto de las seis ciudades quedara en la parte superior de la tabla, para
que fuera mds ficil la lectura, En seguida, por renglén se presentaron los
porcentajes de las opiniones correspondientes a Ja pregunta en cuestion y
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la caracteristica socioecondmica que se especifica. Asi, es posible
contrastar las diferencias porcentuales de una forma mds directa. Se
presentan tablas segun las veces que se realizd la pregunta en las diferentes
encuestas; esto se distingue mediante la fecha que aparece debajo del titulo
de la tabla.

Adicionalimente, en cada tabla se presentd una columna que corresponde al
total de entrevistas resultantes del cruce de las variables que se indican en
la tabla, Esto con el fin de que el lector pueda tener una referencia de la
cantidad de casos en la que se basan Jas estimaciones. Cabe resaltar que
excepto esta columna, todas las demds cifras de la tabla son porcentajes.
En el capitulo siguiente se presentan los tabulados resultantes del
procesamiento de la informacion, asi como el andlisis de la misma.

El analisis de la informacién ha tenido como objetivo captar la percepcion
de la poblacion mexicana sobre los efectos del TLC, a partir de encuestas
realizadas en momentos importantes, que abarcan aproximadamente tres
afios del perfodo de la negociacién del Tratado (de abril de 1991, que se
analiza la primer encuesta, hasta la ltima en diciembre de 1993). Durante
el proceso de negociacion del TLC se discutieron diversos temas, de los
cuales, algunos estan incluidos en este estudio.

Asimismo, el estudio presenta ¢l grado de acuerdo de la poblacidn
mexicana con respecto al TLC, asi como, la percepcio sobre algunas
repercuciones de cardter econdmico, social y politico.

Sobre los efectos de tipo econdomico se analiza la percepcion sobre las
oportunidadaes de empleo, los salarios, las posibilidades de preparacion y
de desarrollo personal, la capacidad para obtener mayor calidad y variedad
de los productos mexicanos y la capacidad para incrementar las
exportaciones mexicanas. En los de tipo social, se presentan las expectativas
de 1a poblacién mexicana sobre educacion, vida familiar, valores morales y '
religiosos y de nacionalismo. Y, respecto a las repercuciones de cardter
politico, se analiza la percepcion de la poblacion mexicana sobre el temor
de pérdida de soberania y de una mayor dependencia como consecuencia de
los efectos del TLC.
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CAPITULO 4

LA OPINION PUBLICA Y SUS PERSPECTIVAS
SOBRE EL TLC

El Tratado de Libre Comercio antes de su aprobacion y todavia hoy en dia,
es tema de gran debate entre especialistas y entre algunos sectores de la
poblacion, debido en gran medida a las repercusiones econdmicas, politicas
y sociales que un Tratado de esta naturaleza podria traer para México. Como
se menciond en la introduccion, una de las razones por lo que se realizo esta
investigacion, se debe al interés por conocer la opinidn, asi como la
percepcion de la poblacion mexicana sobre los efectos del TLC.

De tal forma que este estudio pretende mostrar cudles han sido los cambios
en la opinion piblica mexicana. Anteriormente se expuso que durante el
periodo de aprobacion del TLC Ia opinidn piblica tuvo una fuerte influencia
de los medios de comunicacion. Sin embargo, para efectos de nuestra
investigacion, el andlisis se enfoca solo a la variacion en la opinion, y a las
expectativas de la poblacion mexicana del Tratado durante Ia evolucion del
proceso de negociacion. Asimismo, este andlisis incluye los resultados de
las ciudades y de los diferentes grupos sociales y economicos.

Como ya se sefialg, este estudio se concentra en la opinion de la poblacion
mexicana mayor de 18 afios que reside en las ciudades de Tijuana, Tuxtla
Gutiérrez, Guadalajara, Monterrey, Mérida y el drea metropolitana de la
Ciudad de México. Asi como en las variables socoecondmicas de sexo,
edad, escolaridad e ingreso.

La importancia de dicho andlisis radica en destacar la opinién de la
poblacidn en momentos que se consideraron relevantes dentro del proceso
de negociacion y aprobacion del TLC. En abril de 1991 cuando el
presidente de México, Carlos Salinas de Gortari inicié una gira a Canada y
Estados Unidos en pro del TLC; en agosto de 1992 los secretarios de
Comercio de los tres paises involucrados dieron por concluidas las
negociaciones del TLC; en diciembre de 1992 se firmo el TLC por parte de
los presidentes de los tres paises; y {inalmente, en noviembre de 1993 se
aprobaron los Acuerdos Paralelos, lo que permitio dar inicio a dicho Tratado
en enero de 1994.
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En el capitulo anterior se indicd que el procesamiento de la informacion
permitio generar cuadros resumen con tres componentes: uno referido al
conjunto, otro a las cuatro variables socioeccondmicas de analisis, y uno mds
a los resultados de cada ciudad; en este mismo orden se presentarin los
resultados de cada tema que se analice. Asimismo, hubo preguntas que se
realizaron en una o en las cuatro encuestas que se estudiaron, por lo cual
siempre que sea posible los resultados se presentarin en orden cronoldgico.

Dada la cantidad de informacion de que se dispone, se considerd
conveniente organizar este capitulo de resultados en seis apartados. En el -
primero se expone la postura favorable o desfavorable de la opinion pablica
en torno a un TLC con Canadad y Estados Unidos; ¢l segundo contiene los
resultados de las preguntas realacionadas con aspectos econdmicos; el
tercero se enfoca hacia los productos; el cuarto tiene que ver con aspectos
sociales y culturales; el quinto reporta la percepcion sobre la relacion
soberanfa-TLC; y por tltimo, el sexto contiene las opiniones de la poblacién
mexicana relacionada con preguntas de cardcter macro o de valoraciones
impersonales.

4.1 Evolucion de la posicion de Ia opinion piblica respecto
del TLC

La informacion respecio a las condiciones favorables que se difundian
durante e} proceso de aprobacion del Tratado de Libre Comercio, sin duda,
tuvieron repercusiones importantes en la opinion de la poblacién. Sobre -
todo, a partir de la intensa propaganda realizada desde el inicio de la
negociacion, lo que refleja variaciones en la posicion ante el Tratado.

A partir de la explicacion de que se hace en las preguntas de las encuestas,
de que un Tratado de Libre Comercio significa: "quitar impuestos y trabas
entre dos paises”, y la pregunta de si se estd a favor o en contra de un
Tratado en esas condiciones de comercializacion, se observa que en los
diferentes momentos analizados existe una postura mayoritaria a favor del
Tratado, aunque se observa que entre la primer medicion, antes de las
negociaciones formales del Tratado en abril de 91 y las siguientes existe una
diferencia significativa, La poblacidn se expresé mis a favor del acuerdo al
inicio de las negociaciones que durante ¢l proceso de negociacion, y que
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incluso en su aprobacion final. El acuerdo en la primer medicion es del 68%
micntras que en la Otima cs del 50%.

A pesar del incremento que se dio en el acuerdo hacia el Tratado a partir de
diciembre de 92, y de la intensa difusion de los medios noficiosos, éste
nunca recuperd el nivel tan favorable que aleanzo en abril de 91 cuando la
informacion sobre este acuerdo comercial era in mas escasa.

Al firmarse ¢l TLCN en diciembre de 92, ef incremento en el acuerdo fue de
0 puntos porcentuales, pasod de 50% a 56%. Pese a este incremento en la
aprobacion, y a Ja conclusion de un largo proceso de negociacidn que
concluyd con {a firma de los Acuerdos Paralelos en noviembre de 1993, no
se logro influir en la poblacién para lograr un mayor acuerdo de Fratado.
Por el contrario, se incrementd el porcentaje de la opinion en desacuerdo.

GRAFICA 4.1.1
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Fuente: Elaboracion propia con dalos de las encuestas de 1a empresa Opinidn Profesional,
SAdeCV.

Es importante hacer notar, que la disminucion en la proporcion de la
posicion a faver del Tratadoe, se debid en gran medida a que se incrementd
el desinterés o indefinicion por parte de la poblacion entrevistada, Al inicio
de las negociaciones no existia el grado de desinterds que se registrd a partir
de de la conclusion de la primer parte del Tratado en agosto de 92. Se
esperaba que Ja informacion sobre el Tratado despertara el interés en la
poblacién para que asumiera una posicion sobre todo favorable. Por el
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contrario, a partir de de agosto de 92, se incremento el nivel de desinterds
que agrupd a casi una cuarta parte de la poblacion. Aunque se obscrva un
ligero descenso en noviembre de 93, no aumenta el acuerdo, por el contrario
se registra un mayor desacuerdo. Es decir, que parte de a poblacién que
estaba desinteresada en la conclusion final del Tratado, s¢ mostro en contra.

Por otro Jado, se observa que dentro de los grupos socioccondinicos (ue se
analizan en esta cncuestas, hay diferencias de posicion, favorable y
desfavorable. Como generalidad, los grupos de mayores ingresos y mids
escolaridad tienden a tener posturas mas favorables hacia el TLCN que los
grupos de escasos recursos y menos educados. A su vez, estos grupos mds
marginados tienden a no externan una postura definida respecto del Tratado; -
son ellos los que concentran los niveles mas altos de la categoria "no sabe”.
Podria decirse que como consecuencia del bajo nivel de escolaridad y por su
marginacion, estos grupos son lo que menos expresan una opinion o
posicion definida ya sea por desconocimiento a por desinterés. '

Pocas son las diferencias que se observan segln el sexo y edad de la
poblacion; sélo el grupo de edad de 6] y mis tiende a concentrar mayor
porcentaje de personas que respondicron no sabe y de quicnes tienen una
posicion menos favorable respecto del TLC (Cuadros 4.1.1 a 4.1.4). Esta
posicion coincide con la actitud negativa que ticne la mayoria de Ja
poblacién de mayor cdad, sobre todo, porque se ha mostrado que son
quienes tienden a recharzar en mayor medida los cambios.

En todas las ciudades bajo estudio, se observa que la opinidn mayoritaria es
a favor del Tratado. Sin embargo, hay ciudades que expresan mayor acuerdo
que otras, y que ademds han variado la tendencia de sus opiniones a lo largo
del tiempo. Es notorio que durante todo ¢l proceso de negociacion,
Monterrey es la ciudad que manticne un porcentaje a favor del TLCN por
arriba del global de las seis ciudades. Sin embargo, en noviembre de 93 se
observa una ligera disminucion en el acuerdo que se refleja en el incremento
de la opini6n en contra. A pesar de lo anterior, es ia ciudad que concentra la
poblacién con una postura mis definida en torno al TLCN. Es dicir, que es
la ciudad que mostré mds interés o conocimiento al respecto.

Las ciudades de Tuxtla y Mérida han variado su opinion cada vez hacia una
postura mas favorable, mientras que Guadalajara y la Ciudad de México no
han presentado grandes variables a lo largo del tiempo, y ticnden a estar a la
par del conjunto de las seis ciudades o un poco por debajo.
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Resalta Tijuana por ser la ciudad donde ha habido mayor variacion en la
opinion. Debido principalmente a que Tijuana es ciudad fronteriza, el
proceso de nogociacion despertd diversas inguictudes sobre la conveniencia
del Tratado. No obstante que ha sido una de las ciudades que ha logrado
generar mis empleos, al aprobarse el Tratado en diciembre de 93, la
poblacion de esta ciudad manifiesto una tendencia de mayor indiferencia.
Este incremento es significalive en comparacion con las mediciones
anteriores; asi, en la tltima medicién dos quintas partes de la poblacion no
se expresaron ni a favor ni en contra del Tratado. Si bien en ese momento la
mayor parte de la poblacion entrevistada planted una posicion favorable
hacia el Tratado, una cantidad casi igual expreso indiferencia a ese respecto.

4.2 Percepciones econdmicas

De los difetentes temas analizados en la negociacion de este Tratado
Trilateral, el emipleo ha sido uno de los mds discutidos. No sélo México
muestra interés por los efectos en el empleo, también Estados Unidos ha
expresado preocupacion principalmente por ¢l flujo migratorio entre ambos
paises.

Sin duda, el creciente desempleo se ha convertido en uno de los problemas
mas graves que actualmente tienen que enfrentar no sélo los paises en vias
de desarrollo, sino también, los paises altamente industrializados. Debido a
que este problema no es exclusivo de los paises en desarrollo como es el
caso de México, el interés de Estados Unidos y Canada en relacidn a este
tema ha sido apremiante en esta apertura comercial,

En México, se dsifundié de manera intensa que el Tratado traeria
importantes beneficios para los mexicanos. Eslos beneficios s verian
reflejados en un incremento de empleos y de mejores salarios, entre otros.

De tal forma que en general, la poblacion entrevistada no expresé una
opinion negativa de los efectos que provocaria el TLC en el empleo. Se
observa confianza en que con este Tratado de Norteamérica se crearan mds
empleos en el pais que beneficiarian a los mexicanos. Esta percepcion fue
mas positiva al inicio de las negociaciones, pero disminuyé a partir de
agosto de 1992, aun cuando se mantuvo una expeclativa favorable de
empleos por encima del 50% (Cuadros 4.2.1 a 4.2.4). Sin embargo, cuando
se pregunto al entrevistado como percibia sus posibilidades de trabajo
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tomando en cuenta su preparacion, disminuyd el optimismo propio de
manera significativa. La poblacidn tiende a seftalar que las posibilidades de
un mejor empleo serdn las mismas; aunqgue ¢s importante resaltar que sélo
11% declara expresamente una posicion pesimista a este respecto (Cuadros

42,5y 4.2.6).

En cuanto al temor por perder el emipleo, la opinidn no es pesimista, pero
tampoco existen expectativas favorables ya que en proporciones casi iguales
los entrevistados creen que su situacion Iaboral no cambiard como
consecuencia de la participacion de México en el Tratado, o bien confian en
que tendrian la oportunidad de obtener un mejor empleo. Sin embargo, sélo
podemos referirnos a la percepeion en agosto y diciembre de 92, ya que en
los otros momentos de la negociacion no se cuestiond a la poblacion al
respecto (Cuadros 4.2.7 y 4.2.8). '

Al término de los Acuerdos Paralelos se tenian expectativas mds favorables
que al inicio del Tratado con respecto a al aumento en los salarios de la
poblacién, esto comparado con la percepeion registrada durante 1992
(Cuadros 4.2.9 a 4.2.11). Sin embargo, esta percepeion fue nienos favorable
cuando la pregunta se hizo con relacion a las expectativas personales de
salario de cada encuestado (Cuadros 4.2.12 a 4.2.14). Un comportamiento
similar se presentd en tormo a las repercusiones que tendria el TLCN
respecto de las prestaciones de los trabajadores, que de manera general son
opiniones mas favorables que las registradas cuando se realizan de forma
personal. (Cuadros 4.2.15 1 4.2.19).

De igual forma, para la opinion piblica mexiea los cfectos del Tratado
también serdn favorables en cuanto a las oportunidades de trabajo de la
poblacion en general, pero en lo que se refiere a las suyas propias, cstas
oportunidades seran menores. Al respecto, no se observd que al paso del
tiempo se incrementaran de forma significativa las opiniones favorables
(Cuadros 4.2.20 2 4.2.24).

En constraste con lo anterior, existe un marcado temor de que al ampliar
México sus lazos comerciales con Norteamérica a través de esta alianza
comercial, los mejores puestos no sean para los mexicanos sino para los
extranjeros. Menos de una cuarta parte (21%) de los entrevistados considera
poco probable que se dé esta situacion. Ista pereepeion se ha mantenido
pricticamente inmovil a lo largo del tiempo.
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Esta opinidn es en parte, reflejo de fa relacion histdrica de nuestro pais con
el vecino y del problema de migracion de indocumentados hacia Estados
Unidos. Es un hecho que la situacion econdmica de México, na permite
proveer de suficientes empleo, ademds de que los salarios son bajos,
comparado con Estados Unidos. Asimismo, nuestro vecino que necesita
mano de obra y pagar bajos sueldos ha aprovechado esta situacion. De tal
forma que a pesar de que los medios informativos se han encargado de
difundir la conveniencia del Tratado para beneficio de los mexicanos, es
evidente que existe preocupacion por parte de Ja poblacion con respecto a
sus efeclos.

Por otra parte, existe entre los entrevistados la confianza de que el Tratado
les permitira mejores oportunidades de desarrollo. Sin embargo, esta
confianza no sufrié modificaciones importantes en Jos dos afios. Asimismo,
este optimismo se manifiesta mds marcadmnente al referirse a las
oportunidades de Ia poblacion, que a las personales (Cuadros 4.2.20 a
4.2.24).

En casi una cuarta parte de las personas entrevistadas se mantiene la
percepcion de que el Tratado no influird en sus oportunidades de desarrollo
ni en las de Ja poblacion, es decir, que no se verdn afectadas positiva o
negativamente y que por el contrario se mantendran iguales.

La poblacién mexicana manifestd expectativas favorables, respecto a que
las generaciones futuras de mexicanos podrian tener mejores oportunidades
de desarrollo y de trabajo con el TLC. Casi tres cuartas paites de los
entrevistados sefialan que las oportunidades de trabajo serdn mejores (55%)
0 por lo menos iguales (25%). Es decir, que entre fa proporcion restante de
Jos entrevistados se encuentran aquellos que cxpresaron una opinién
negativa y quienes tienen incertidumbre al respecto (Cuadros 4.2.28 a
4.2.30).

Aunque la poblacion es menos optimista en cuanto al efecto en el ingreso,
continia predominando una opinidn positiva al respecto. La mitad de Jos
entrevistados considera que el ingreso mejorard para fos mexicanos. Y uno
de cada cuatro cree que seguird igual. Esta pereepeion es constante a lo
largo del tiempo (Cuadros 4.2.31 2 4.2.33).

La vision general predominante de Jos entrevistados es que e TLC va a ser
bueno; la proporcion que espera resultados favorables cs significativamente
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mas alta que quienes lienen una expectativa negativa, ya que por cada
opinion desfavorable hay 3 favorables v los niveles de incertidumbre son de
la misma magnitud que las valoraciones negativas (Cuadros 4.2.34 'y
4.2.35).

La percepcion positiva de los beneficios personales que pudiera tracr el
TLC ha disminuido, posiblemente como consecuencia de la creciente
incertidumbre de la poblacion acerca de sus efectos. Es importante
mencionar que la opinion de que el TLC no traerd beneficios personales se
mantiene en igual proporcién en 1991 y 1992 (39%) ** (Cuadros 4.2.36 a
4.2.38).

GRAFICA 4.2.1

¢Ctee usted que la firma del TLC con E.U. y Cansdd podria traerle algun bencticio persona! ?
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* Ln la encuesta realizada en abril, 1991 no se incluyo la opcion " No sabe" como respuesta.

Fuenie: realizacion propia con datos de las cncuestas de la empresa Opinién Profesional
deC.V.

Por otro lado, la poblacion mds joven es la que esperaba mayores beneficios
personales del Tratado. Esta percepeion es mis favorable al inicio de las
negociaciones que al final. La variacion de opinion se debe en gran medida
a que existe una mayor incertidumbre sobre dichos beneficios (Cuadros
4.2.36 2 4.2.38).

['e v . . ' .
Ep Ja encuesta realizada en abril de 1991 no se incluyd la opeién “No sabe” como respuesta, lo
cual pudo significar algunas variaciones en las tahlas.
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Cabe seialar que aunque existen lgeras variaciones de la opinion entre los
diferentes grupos sociales, se percibe una tendencia favorable en grupos
sociales de mayor ingreso y mds educados, en contraste con los de
condiciones econdmicas y educativas mis marginadas, que tienden a
manifestar incertidumbre o en ocasiones valoraciones negativas,

Como sc dijo anteriormente, las opiniones no reflejan variaciones
significativas respecto del sexo y edad de los entrevistados, excepto en
algunos casos como por cjemplo el grupo de personas de mayor edad
quienes tienden mds al escepticismo o a la incertidumbre. Los hombres y los
jovenes en contadas ocasiones externan posiciones en sentido positivo.

La percepeidén méds favorable sobre el empleo y el salario la expresa de
manera constante la poblacion de la ciudad de Mérida; la ciudad de Tijuana
por su parte tiende a ser mas indiferente, es decir su percepeion no expresa
una opinion totalmente favorable, pero tampoco negativa. En contraste, la
Zona Metropolitana de la Ciudad de México se manifiesta mas negativa que
el resto de las ciudades con respecto a las expectativas econdmicas. Al
respecto, la ciudad que refleja mayor escepticismo y/o incertidumbre es
Tijuana, mientras que Guadalajara y Monterrey presentan variaciones en su
opinion,

La ciudad de Mérida registra las opiniones mas optimistas sobre los efectos
en las consiciones econdmicas de la poblacion, ademas se mantiene esta
percepeion a lo largo de todo el proceso de negociacion del TLC. En
contraste con lo anterior, podemos decir que las opiniones menos favorables
se registran en la ZMCM; sin embargo, esta situacion no predomina todo el
tiempo, ya que Guadalajara presenta en ocasiones las opiniones mas
negativas.

4.3 Consecuencias sobre Ia calidad y venta de productos mexicanos
en el extranjero

Como se menciond anteriormente, para México uno de los objetivos del
Tratado era elevar la calidad de los productos para ser mas competitivo en
los mercados internacionales y asi expandir su  comercio.  Esta
diversificacion del comercio es parte importante de la actual politica
geondimica mexicana,
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En este contexto, destaca el optimismo de que como consecuencia de la
participacion de México en el TLCN se logre una mejor calidad y variedad
en los productos mexicanos. Sin embargo, a lo largo del  proceso de
negociacion disminuyd la percepeion optimista de que con ¢l Tratado se
incrementen las ventas de los productos mexicanos en ¢l extranjero. Lis
decir, que a pesar de que una parte importante de la poblacion considera que
el Tratado ayudaria a que los productos mexicanos fueran mds competitivos,
no cs igual la proporcion de quienes opininan que éste favoreciera al
comercio de México aumentando sus exportaciones.

Si bien la mayor parte de la poblacion espera que con este Tratado, aumente
la variedad (Cuadros 4.3.1 y 4.3.2) y la calidad (Cuadros 4.3.3 y 4.3.4) de
los productos de consumo regular, también existe la percepeion de que sus
precios aumentardn. Es claro que dados los indices de inflacion que se han
registrado en México, esta opinion no es mas favorable con el tiempo, por el
contrario, existe menos optimismo de que los precios disminuyan (Cuadros
43.5y4.3.6).

A pesar de que existe la percepeion mayoritaria de que las exportaciones
serdn favorecidas por ¢l Tratado, cabe sefialar que uno de cada seis de los
entrevistados teme que disminuyan las exportaciones (Cuadros 4.3.7 a
4.3.10).

Ante estas opiniones positivas, contrasta la percepeion cada vez menos
favorable de que México estd capacitado para incrementar la calidad de su
produccion a fin de competir en ¢l extranjero. De tal forma que a medida
que se avanzd en el proceso de negociacion del Tratado, se observa un
marcado aumento de escepticismo a este respecta. Asimismo, disminuyé la
proporcion de quiencs consideran que Mcéxico estd capacitado para mejorar
sus estandares de calidad (Cuadros 4.3.11 2 4.3.13). Es logico que a partir
de la diferencia que existe tan marcada en ¢l desarrotlo industrial entre
México y sus vecinos del norte, Canada y Estados Unidos, la percepeion sea
que México no esta lo suficientemente capacitado para competir con los
productos de estos pafses.

A la vez existe el temor de que a raiz del TLC los mexicanos nos
convirtamos en maquiladares de otros paises; al menos dos de cada tres
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entrevistados ven favorable o muy favorable el que asi ocurra (Cuadro
4.3.14). Tambicn, cn altas proporciones se pereibio la opinion de que
México se veria invadido por productos chatarra de otros paises (Cuadro
4.3.15) y que habria mayor deterioro del medio ambiente (Cuadro 4.3.16).

A nivel de los grupos sociales analizados, nuevamente prevalecen opiniones
mas favorables entre los prupos de ingresos altos y mds escolarizados,
mientras que la poblacion de escasos recursos y de mayor edad tiene mas
incertidumbre respecto de Ias repercusiones en ¢l comercio internacional de
México. Llama Ia atencioén que, a diferencia de lo que ocurre con las
preguntas relacionadas con aspectos econdmicos como el empleo y el
salario, en este caso las opiniones dentro de los grupos sociales de niveles
altos, no son tan consistentes. En esta temdtica se observan las mayores
varjaciones en la opinion; por cjemplo, en tormo a los precios no hay una
opinién en una linea sélo favorable pues se observa esceptisisnio en tormo a
fa variacién de los precios de consuino regular y a ta capacidad de México
de competir con su produccion en el extranjero. A diferencia de la tendencia
de opiniones favorables, este grupo percibe muy probables, repercusiones
negativas como el que nos convirtamos en maquiladores de otros paises y
que haya inundacion de productos chatarra.

A nivel general, las ciudades donde se esperan repercusiones positivas del
Tratado en la diversificacion y competitividad de los productos mexicanos
son; Guadalajara, Monterrey y Mérida; mientras que Tuxtla se destaca por
sus excesos significativos de incertidumbre y Tijuana por no esperar
repercusiones del Tratado. La ZMCM tiende a estar igual o por debajo de la
opinion positiva del conjunto de las seis ciudades en cstudio; es claro que
no hay expectativas positivas a raiz del Tratado.

En abril de 91, lus ciudades de Guadalajarn y Monterrey mostraron un
exceso en la opinion de que con el TLC aumentaria la venta de productos
mexicanos en el extranjero. Sin embargo, a partir de agosto del siguiente
afio la ciudad de Mérida es donde se expresa la opinion mds optimista al
respecto (70%), La Zona Metropolitana de In Ciudad de México muestra la
opinion menos favorable.

La poblacion de Guadalajara en 1991 y 1992 se mostrd optimista,
afirmando que México si tiene Ia capacidad para mejorar la calidad de sus
productos y de esta manera conpetir con el extranjero,
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En Jo que se refiere a la calidad y variedad de los productos mexicanos, las
opiniones mas favorables se registran entre la poblacion de Guadalajara y
Monterrey, quienes aseguran que ammbos aspectos mejorardn,

A pesar de las opiniones positivas, en agosto de 92 en Monterrey (54%); en
agosto de 92 en Guadalajara (62%); y Mérida (62%) en diciembre del
mismo afio, en eslas ciudades se expresaron opiniones menos favorables ya
que la poblacion considera que ¢l Tratado provocaria un aumento de precios
en los productos que consumen regularmente.

4.4.- Perspectivas sociales

En este apartado trataremos basicamente la opinion que genera la
participacion de México en el TLCN, sobre las expectativas para las
generaciones futuras en su educacion, oportunidades de trabajo, ingreso,
vida familiar, valores morales y religiosos y aprecio por México.

Los temas mencionados anteriormente preocupan en gran medida a la
poblacion, sobre todo, porque fueron los menos tratados y discudos a lo
largo del proceso de negociacion. De tal forma existe cierta incertidumbre
sobre las repercuciones que el Tratado pudiera tener en asuntos que si bien
no son totalmente econdmicos, tampoco dejan de ser importantes para los
mexicanos.

De acuerdo a los resultados de las encuestas y a lo largo de dos uafios, Ja
poblacion mexicana reflej optimismo con relacion a los efectos que tendra
el Tratado principalmente en Ia educacion y en la vida familiar. Mds de la
mitad de los entrevistados opina que la situacion en estos rubros serd mejor,
mientras que un poco mas de la cuarta parte seiiala que el Tratado no tendra
ningun efecto a futuro en la educacion y sélo una décima parle opina que
serd peor (Cuadros 4.4.1 1 4.4.6).

Por lo que toca a los valores religiosos, predomina la opinion de que ¢l
Tratado no tendra ningan efecto, por lo que éstos seguiran ipgual. Para los
valores familiares, los valores morales y el aprecio por México se encuentra
opiniones divididas entre quienes aseguran que seguirdn iguales o que seran
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mejores. Sin emgargo, la opinion sobre estos valores, es variable a lo largo
del proceso.

En este sentido, cabe destacar que las opiniones mds favorables sobre los
posibles efectos positivos del Tratado en las generaciones futuras, se
concentran al término de las negociaciones en agosto 92 y en la firma de los
acuerdo paralelos en diciembre de 93. Y que las opiniones mas optimistas
son las que se refieren a las expectativas en educacion y oportunidades de
trabajo.

Quicnes esperan una mejorfa paulatina con el paso del tiempo en la
educacion de las generaciones futuras, son las personas de mejor condicion
socioecondmica (66%). Las perspectivas mas negativas se registran entre la
poblacién de bajo nivel educativo y de ingresos (46%). Asimsimo, cntre
estos grupos, las valoraciones mds positivas, pero también las mas negativas
se registran durante la conclusion final del Tratado en noviembre de 93.

En relacion a las expectativas de vida familiar resalta el alto pesimismo e
incertidumbre manifiesto por el grupo de ingresos inferiores a un salario
minimo (Cuadros 4.4.4 a 4.4.6). En torno a los valores morales, l]a misma
opinién dividida del conjunto se mantiene al interior de los grupos sociales
bajo analisis, donde solo resalta como generalidad la tendencia hacia
expectativas de incertidumbre por parte de nuevo, de las personas de
condicion socioecondmica mas desfavorable o de mayor edad (Cuadros
44.724.4.9).

Se observa una confianza homogénea entre los grupos sociales de que los
valores religiosos de las generaciones futuras no se verdn afectados a
consecuencia del Tratado de Libre Comercio (4.4.10 y 44.11), Mientras que
en relacion al aprecio por México se percibe mas optimismo entre la
poblacién de altos recursos y mds pesimismo entre los menos educados,
aunque esta Gltima percepcion se ha venido convirtiendo en incertidumbre
con el paso del tiempo (Cuadros 4.4.12 a 4.4.14).

Por su parte, la poblacion mayor de I8 afios no espera repercusiones
negativas en cuestiones sociales o culturales como consecuencia del TLCN,
y este sentir se mantiene a lo largo de las negociaciones. Sin embargo, las
expectativas son ligeramente menos favorables al referirse a los valores
morales.
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CUADRO 4.A

EXPECTATIVAS GENERACIONALES

Agos. 92 Dic, 92 Nov, 93

Educaclon
Mejor 58.1 533 55.6
1gual 232 29.9 211
Peor 10.5 8.7 9.0
No sabe 8.2 8.1 8.3
Oportunldades de trabajo
Mejor 55.3 533 519
Igual 24.2 279 248
Peor 11.8 10.5 127
No sabe 8.8 83 1.7
Ingreso
Mejor 48.7 47.9 503
1gual 239 24.8 24.9
Peor 14.0 124 13.1
No sabe 134 14.9 1.8
Vida famlliar
Mejor 414 359 43.2
1gual 39.0 44.4 3160
Peor 9.4 9.7 9.7
No sabe 10.2 10.0 9.5
Valores morales
Mejor 299 255 349
1gual 428 415 394
Peor 149 15.3 14.7
No sabe 12.3 11.7 1.0
Valores religlosos

‘Mcjor 252 218
lgual 47.1 49.6
Peor 15.0 15.4
No sabe 12.8 13.2
Aprecio por Méxlco
Mejor 45.4 37.0 4.7
Igual 343 43.3 371
Peor 10.5 10.3 99
No sabe 9.7 9.5 8.3

Fuente: Elaboracion propia con datos de las encuerstas de la empresa
Opinién Profesional, S.A de C.V.

Guadalajara es la ciudad con la poblacion mas optimista en cuanto al efecto
favorable que tendrd este acuerdo comercial en los aspectos sociales y
culturales. En Mérida prevalece una opinion favorable respecto de la
educacion, la vida familiar y el aprecio por México de la mayoria de las
generaciones futuras, Monterrey ha variado su opinidn con el paso del
tiempo, de una percepcion favorable a wna menos optimista, por lo que la
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opinidn prevaleciente a la firma de Jos Acuerdos Paralelos I coloca a la par
del conjunto de las ciudades estudiadas,

En Tijuana se percibe que los aspectos socinles y culturales no varfan para
las generaciones futuras como consecuencia del TLCN. Para la Ciudad de
México, los efectos mis favorables se veran reflejados en la educacion de
los mexicanos, mientras que de manera constante, para el resto de las
expactativas sociales no se espera ningin cambio.

4.5.- Efectos cn Ia soberania nacional y dependencia extranjera

La apertura comercial ha formado parte importante de la politica exterior
mexicana y durante muchos afios se vio con recelo fa posibilidad de ampliar .
la inversion extranjera, por el temor de que México pudiera ver afectados
sus intereses como consecuencia de una mayor intervencion en los asuntos
internos de nuestro pafs, por parte de los paises con quienes se estableceria
la apertura, lo sin duda afectaria la soberania nacional.

Como se menciond anteriormente, uno de los aspectos mas importantes del
TLCN y de su impacto en México, se refiere a la soberania nacional, que ha
sido de los temas mds debatidos entre amplios circulos de opinion que no
parecen estar convencidos de los beneficios de este acuerdo comercial. Por
el contrario han opinado que tendra consecuencias indeseables al respecto.

Para el analisis que hacemos de Ia opinion pablica de los mexicanos, es
interesante sefialar que un claro ¢jemplo de fa escasa informacion sobre la
opinion de temas tan importantes como la soberania, Jo constituye el hecho
de que mientras el proceso de negociacion levantd diferentes debates
publicos, privados y oficiales en Estados Unidos y Canadd, en México se da
ia impresion de complaciencia o de una silenciosa indeferencia, dejando una
dudosa constancia de que en lo general la peblacién favorecia este proyecto
de comercio.

A partir de dicha desinformacion, o bien de fa escasa difusion favorable al
Tratado, esperariamos que la opinion de los mexicanos fuera més positiva
sobre los efectos de este acuerdo en la soberania. Sin embargo, el hecho de
que México ain antes del Tratado de Libre Comercio halla hecho
innumerables concesiones a favor de Estados Unidos y que represente al
socio mas pobre en la negociacion, provoca temor en la poblacion.
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Si bien la mayor parte de los cntrevistados no cree que la inversién
cxtranjera pone en riesgo la soberania nacional *', se observa quc a partir de
la segunda medicidn en agosto de 92 se registré un incremento significativo
comparado con la primera medicién en abril de 91 de que si se pone en
riesgo la soberania debido al TLC. Al inicio de las negociaciones del TLC
cra notoriamente mds positiva la opinién de que una mayor apertura
comercial ¥ no afectaria la soberania nacional (60%); este porcentaje se vio
reducido en alrededor del 25% entre la primera medicion y las realizadas
durante 92 y 93. A pesar de que en diciembre de 92 disminuyc
ligeramentese la percepeion de que el Tratado afectaria la soberania, solo se
refleja en mayor incertidumbre (Cuadros 4.5.1 a 4.5.4).

GRAFICA 4.5.1

Algunas pereanas plensan quo con i Inversidn extrenjara en México e pone en riesgo la
soberanla del pais. Otras en camblo crean qus no 1e pana an riesgo. ¢ Usted cree que sa
pone en ilesgo o no le soberunts nacional con le Inversién extranjere?

Si se pone en riesgo No 89 pona en tiesgo No sabe

3 Abrit g1 W Agos0 92 [3 Dicembve 92 [ Noviembre 93 ]

Fuente: Elaboracidn propia con informacidn de la empresa Opiniéon Profesional, S.A de C.V.

Aunque la poblacion perciba algunos beneficios derivados del TLC,
también existe el temor de que México tendria que asumir como
consecuencia una mayor dependencia *, cuando menos dos de cada tres
personas opinan que es muy probable o probable que con el Tratado México
sea mas dependiente del extranjero. Al firmarse finalmente el Tratado en

*! Se entiende por soberanla el poder politico de uit estado que no esta sometido al control o
tutela de otro estado. La soberania relacionada con la autonomia se traduce como la ausencia de
restriceiones externas significativas en la conduccion de los asuntos de un estado.

“? La apentuta comercial se refiere a la liberacién del comercio en bienes, servicios y flujos de
inversidn.

9 Mayor dependeucia significa mayor subordinacion de una nacion de otra. Un nivel mds alto de
dominio o autoridad del pals dominante sobre el dependicnte. Diccionario Unesco, op cit. p.
2066.
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noviembre de 93, la opinion de la poblacion fue menos optimista, asimismo
la incertidumbre disminuy6 (Cuadros 4.5.5 2 4.5.7).

Hay una clara tendencia entre los grupos sociales de mayor nivel economico
a responder que no se pone en riesgo la soberania por el TLC, en contraste
con la opinion de los grupos mis desfavorecidos de que la inversion
extranjera en Meéxico si pone en riesgo la soberania del pais. A su vez,
también hay una alta propension a no saber si hay riesgo respecto a la
soberania por parte de estos grupos sociales bajos y los de edad avanzada,

Si bien la percepcion de mayor dependencia del extranjero no es tan
evidente dentro de los distintos grupos sociales, sigue resaltando fa
incertidumbre entre los menos educados y de menores ingresos.

EEn particular, entre la poblacion de Monterrey y Mérida no existe temor de
que la inversion extranjera pudiera poner en riesgo la soberania nacional,
esta percepcion es ain mds favorable al inicio del estudio en abril de 91
(70% Monterrey y 68% Mérida).

Es importante destacar que en el transcurso del proceso de negociaciones se
presentaron diversos cambios en la opinion de los entrevistados. En general,
la opinidén cra mas favorable en abril de 1991; sin embargo, a partir de
agosto de 1992 en todas las ciudades se registraron opiniones menos
favorables respecto a los efectos del TLC en la soberania de nuestro pais. En
esle caso es de llamar la atencion particularmente la ciudad de Guadalajara
donde el cambio en la opinion es radical; a diferencia de la primer medicion
en abril de 91 donde la mayor parte de la poblacion afirmaba que la
soberania no se pone en riesgo, a partir de agosto de 92 se expreso una
opinion contraria.

En noviembre de 93, en Tuxtla se registro el mayor nivel de temor, casi la
mitad de los entrevistados (49%) afirmé que si se pone en riesgo la
soberania. En este caso el exceso respecto del conjunto es de diez puntos
porcentuales por encima del promedio de las seis ciudades.

Aunque en todas las evaluaciones de la ZMCM se expresa la opinion
mayoritaria de que la soberania no se pone en riesgo, es importante sefialar
que la opinion que expresa lo contrario llegd a representar un porcentaje
considerable de la poblacidn en dos de las encuestas realizadas, en agosto de
92 y diciembre de 93 (40% aproxiimadamente).
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En Tijuana y Tuxtla existia gran incertidumbre de los efectos que traeria la
inversion extranjera en la soberania, sobre todo en la primer medicion en
abril de 92; sin embargo, la firma del TLC permitié que se presentara una
opinion mas definida. En Tuxtla este cambio en la opinidn se refleja en
mayor pesimismo, con un incremento de diez puntos porcentuales
aproximadamente.

La incertidumbre fue disminuyendo al acercarse la aceptacion del TLC. Sin
eimbargo, esto no se refleja en todas las ciudades. n Monterrey la
incertidumbre es mayor al aprobarse el Tratado en noviembre de 93 que al
inicio de las negociaciones en abril de 91. Esta tendencia resulta interesante
ya que se esperaria mayor certeza por parte de la poblacion debido a la
difusion que se dio sobre el TL.C en el transcurso de las negociaciones.

La poblacion de Guadalajara expresa que la participacion de México en el
TLC ademas de poner en riesgo la soberania nacional, provocaria una
situacion de mayor dependencia del exterior. Asimismo, en Guadalajara se
registra la opinion mds negativa, casi tres cuartas partes de los entrevistados
aseguran que es muy probable o al menos en parte que exista mayor
dependencia.

Sc observa que la tendencia negativa en Tuxtla se incrementd de 56% en
abril de 91 hasta llegar en noviembre de 93 a 73%, en niveles similares a los
de Guadalajara (72%).

En cambio, Tijuana al firmarse el Tratado muestra una opinion ligeramente
mas optimista disminuyendo seis puntos porcentuales fa percepcion de que
Meéxico serd més dependiente, a favor de quienes afirman que esta situacion
es poco probable.

Por otra parte, Tuxtla expresa una tendencia de menor incertidumbre que la
registrada al principio. En general, al firmarse este acuerdo comercial de
Norteamérica se puede observar que la opinion de los entrevistados tiende
ligeramente a ser mas definida.
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4.6.- Percepeiones globales

Los temas incluidos en este apartado se refieren a preguntas de cardcter
global. Estuvieron enfocadas a medir la opinion sobre el TLCn en relacion a
qué pais resultarfa mds beneliciado, qué tan necesario era jograr la firma de
este Tratado, si se considera bueno 0 malo que se haya logrado y como se
percibe la integracion de México dentro def contexto del comercio mundial.
Cabe sefalar que algunas de las preguntas no se realizaron en todas las
encuestas, por lo que no serd posible hacer un planteamiento de variacion en
tiempo, excepto cuando se indique lo contrario.

Si bien hay valoraciones en general positivas, resalta que entre las preguntas
referidas a la necesidad de establecer el Tratado y a cual pais beneficia, se
expresan opiniones menos favorables. Asi, existe una marcada propension a
pensar que el pais mas beneficiado con el TLC seri Estados Unidos, aunque
esta idea ha ido disminuyendo con el paso del tiempo, a cambio de aumentar
la propension en la opinion de que los tres paises se beneficiardn por igual,
aunque todavia se observa una distancia significativa entre estas dos
percepeiones (cuadros 4.6.] 2 4.6.4).

GRAFICA 4.0.1

(Cubldo los tres paises cree que se beneficle mas con
el TL.C, Canad), Estados Unidos o México?

T
50 458 48

M Agosto 92
40 £ Dic. 92
30 79 826 i Nov. 93

15 24 29
0 4 el TN | S i M
México EUA Canada Todos Ninguno  Nosabe

Fuente: Elaboracién propia con informacion de Ia empresa Opinidn Profesional S.A de C.V.

Si bien la opinidn sobre el Tratado alo largo del proceso de negociacion fue
muy favorable, resulta importante sefialar que la apreciacion de que el
TLCN para México es bueno o muy bueno alcanzan fa opinién mds positiva
al concluir las negociaciones y en la firma por parie de los tres paises del
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Tratado. Cabe mencionar que la opinion expresada en diciembre 92 tiende a
ser menos optimista con respecto a agosto de 92 y diciembre 93.

Ante la pregunta de qué tan cierto era que laapertura comercial con Canadd
y Estados Unidos era necesaria para ¢l desarrollo de México, fa opinion
varid notoriamente entre ¢l inicio de las negociactones v agosto de 1992,

En abril de 1991 existia entre la poblacion entrevistada I opinion de que
este Tratado era necesario para el desarrollo de México. Sin embargo, en
agosto del siguiente afio la opinidn se definia mds hacia las valoraciones
negativas que hacia las positivas. Asimismo, en noviembre de 1993 sélo una
cuarta parte de la poblacion opind que ef Tratado era indispensable para
desarrollarse.

En contraste con lo anterior, hay un alto porcentaje de los ciudadanos que
consideran que el Tratado de Libre Comercio es bueno para México,
impresion que se mantuvo durante todo el periodo de las negociaciones, y
que registra las opiniones mds positivas al concluir las negociaciones en
agosto de 92 (78%) y en la firma de los Acuerdas Paralelos en noviembre de
93 (77%). También resulta muy favorable la apreciacion de que los términos
en que se negocio el Tratado entre Jos tres paises son buenos.

A diferencia de las temdticas presentadas en los incisos anteriores, o hay
en general opiniones omogéneas dentro de los grupos sociales de andlisis.
Tanto la poblacion educada de mejores ingresos como la poblacion mds
desfavorecida socialmente opinan que el pais mds beneficiado con ¢l
Tratado serd Estados Unidos, pero ésta no es una opinion que se mantenga
en los diferentes momentos de evaluacion. El argumento del gobierno de
que el Tratado era necesario para el desarrollo de México tiene mayor
credibilidad entre la poblacion mas educada y de mejores ingresos, y la
menos optimista proviene de la poblacion mayor de 6} ailos o de bajos
salarios, También las personas con mejores condiciones socioecondmicas
consideran que Meéxico podria desarrollarse aun sin los magnificos
prondsticos oficiales que nos han ofrecido sobre cl impacto del Tratado, y es
entre este grupo de personas que mayormente se considera que los efectos
del Tratado no se verdn de inmediato.

Quienes en niayor medida consideran que el tratado y las hegociaciones son
buenas para México son las personas mas educadas, a diferencia de los de
pocos recursos que tienen una opinion desfavorable o de incertidumbre.
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Entre los menos favorecidos socialmente no hay una opinién claramente
formada, y sélo destaca la incertidumbre de la sensacion que les deja la
aprobacion del TLC.

Por tltimo, la poblacion de mds escolaridad concentran ka mayor proporcidn
de Jas opiniones favorables. La poblicion menos educada tiende a externay
desconocimiento en algunos casos y en otros, mucha incertidumbre ante
estas preguntas.

Ahora bien, en abril de 1991, en Guadalajara, se percibe que en mayor
proporcion (74%) Estados Unidos seria el pais mds beneficiado. A partir de
agosto de 1992, la mayor proporcion de poblacion de las ciudades de
Tijuana, Tuxtla y Monterrey consideran que los tres paises se beneficiarian
por igual, mientras que Guadalajara y la ZMCM expresan optimismo de que
el pais mas beneficiado seria México. La poblacion de Monterrey y Mérida
son las mis optimista respecto a los efectos del Tratado, aproximadamente
tres cuartas partes de In poblacion opina que heneficiaria a México.

En Mérida, en noviembre de 93 se expresd Ia opinion mds favorable (81%).
En contraste, las opiniones menos optimistas se observan en Tuxtla y la
ZMC. Guadalajara, Monterrey y Mérida son las ciudades donde mas se
comparte el argumento del gobierno mexicano de que es cierto que la
apertura comercial era necesaria para el desarrollo. Aunque la mayor parte
de la poblacion considerd que el TLC era necesario o al menos en parte para
el desarrollo de México, la poblacion de Guadalajara afirma que el pais
podria desarrollarse at sin el Tratado, mientras que en Tuxtla y Mérida un
poco mas de la tercera parte de la poblacion opina que si es indispensable.

El andlisis de estos diferentes temas relacionados con el Tratado muestra
que las variaciones que se presentan en fa percepeion de la poblacién sobre
los efectos del TLC, se vieron afectadas por diversas situaciones que se ven
reflejadas a lo largo del tiempo en los resultados de las diferentes
mediciones. De esta forma todo el debate en el proceso de negociacion, asf
como la informacion sobre el Tratado tuvieron importantes repercuciones en
la opinion de la poblacion.

La mayor parte del estudio se refiere a percepciones de la poblacion sobre
efectos futuros del Tratado, lo que nos permite conocer cudles eran las
expectativas que se tenian del TLCN antes de ponerse en marcha en enero
de 1994,
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CONCLUSIONES

La razon de la integracion de México al TLCN, tuvo razones historicas,
geogrificas, politicas y cconomicas. El proceso de globalizacion de la
cconomia  mundial que tendia cada vez mds a formar  bloques
multinacionales de comercio, las presiones de los organisimos multilaterales
como ¢l Banco Mundial y ¢l Fondo Monetario Internacional, asi como la
presion de fuerzas internas, principalmente de una fraccion de Ia clase
politica y de los empresarios mas poderosos, dieron lugar a modificaciones
en la politica comercial mexicana que fueron llevadas a cabo a partir de
1982, Los cambios en la politica comercial se hicieron a favor de la
liberacidn, y esto se intensificd con la adhesion de México al GATT, en
1986. Liste fue sin duda uno de los elementos mas importantes en la apertura
de México al comercio internacional.

Fue durante el gobiemo de Miguel de la Madrid que se establecieron las
bases de la apertura comercial se cred un nuevo modelo de desarrollo
basado en las exportaciones y que impulsa a la planta productiva del pais.
Sin embargo, la liberacion comercial requeria de cierto  desarrollo
tecnoldgico de la industria mexicana para poder competir con el exterior,
De tal forma, que parte importante de la politica cconomica consistio en la
[lamada modernizacion del pais.

2} interés del gobierno mexicano de negociar un acuerdo se debio en gran
medida al contexto de dependencia del mercado mexicano. Asimismo,
como consecuencia de la crisis de la deuda, el objetivo principal de la
politica ccondmica consistio en la apertura comercial y ¢ fomento a las
exportaciones para aumentar las divisas y atraer inversionistas extranjeros
para lograr la modemizacion y el desarrollo industrial.

Otra de las causas que inclinaron la balanza a favor del libre comercio con
Estados Unidos, fue la percepeion de cambios en la politica de la economia
intemacional, como Ja reduccion de fas bamreras comerciales de paises
desarrollados y la firma del Acuerdo de Libre Camercio entre Canadd y
Estados Unidos en 1989, Asi, a través del Tratado, México pretendia
asepurar una zona de apoyo comercial,
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Es probable que el peso de los factores antes mencionados mmado a las
ideas  ncoliberales  del  gobierno  mexicano, hayan sido  clementos
importantes en la adopeion de estrategias de insevcion para este proceso de
liberacién comereial tan acelerado.

El objetivo del gobierno mexicano de participar en el TLC era lograr que
México formara parte de la nueva integracion econdmica y de lograr mayor
presencia en ¢l comercio internacional. Sin duda, el TLC coloca a México
dentro de un nuevo contexto internacional de mayor competitividad. Sin
embargo, ¢l problema no es el estublecer un Tratado de Libre Comercio,
sino la situacion de desigualdad que se presenta al formar este Tratado,
donde México, como pais en desarrollo, tendria que hacer un mayor
esfuerzo para competir, con Canadd y Estados Unidos, paises altamente
industrializados.

s indudable que a diferencia de los socios mds ricos donde es previsible un
menor impacto  del Tratado en sus  economias, para México los
compromisos adquiridos ¢n este acuerdo, afectardn en su estructura
ecandmica, politica, social y, probablemente, también cultural. Esta
desigualdad entre los vecinos del norte y México, tendrd como posibles
desventajas que nuestro pais tenga una accion mds limitada del gobierno,
del sector empresarial y de los trabajadores en este acuerdo.

Un clemento importante es que fa politica econdmica adoptada por un pais,
puede tener impactos diferentes en la poblacion. Asimismo, sus resultados
pueden verse determinados de manera importante por la postura de la
poblacion en torno a dicha medida cconomica, En particular para México,
existio mds interés piblico sobre el 'TLCN, que en Canadda y Estados
Unidos, debido a que el gobierno de Carlos Salinas, considero la firma del
Tratado como un aspecto primordial para el éxito del programa de
moderizacion y apertura de su gestion politica,

La opinion publica mexicana parece haber experimentado en mayor medida
un proceso de formacion de opinion, ya que no mantuvo una posicion
estitica y transversal, Hay una notoria variacion de fa opinion al menos al
principio de fas negociaciones, que al concluir €stas, cuando parece haberse
llegado a un consenso identificable. Es probable suponer que como hecho
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externo, la intensa publicidad en torno al TLC intluyd en el proceso de
formacion de opinion.

Tanto en la teorfa como en la practica, la investigacion por encuesta tiene
limitaciones pero también aleances valiosos. Con este trabajo se puede
observar que, dentro de sus limitaciones las encuestas son tambidn un
instrumento de medicion de la opinion piblica que seria mas dificil
generalizar mediante otro mecanismo.

A través del andlisis de Ja opinion de la poblacion mexicana durante ¢l
proceso de negoctacion, se obtuvieron clementos que nos permitieron
fdentificar que fas expectativas de I poblacion mexicana ante ¢l Tratado,
asi como su pereepeion de los efectos sobre ¢ salario, a escolaridad, el
empleo, los patrones culturales, la calidod y la venta de productos, entre
otras, {ueran mas favorables de lo que se esperaba,

Esta valoracion sobre las percepeiones, es reflejo del trabajo que hizo cl
gobierno mexicano, a través de diversos medios de informacion, para
influenciar favorablemente en las percepeiones piblicas sobre el Tratado.
Ademis, durante el procesa de negociacion hubo gran desinformacion y la
falta de foros de discusion verdadera y eficaz, que permitieran dar
elementos a la poblacion para formar una opinion mis amplia.

En términos generales, se puede decir gue ta poblacidn  valord
positivamente ¢l Tratado de Libre Comercio entre Canadg, Estados Unidos
y México. Destaca una mayor lendencia a respuestas a favor del Tratado
que en contra,

Se presentd wna variacion de la opinion en general. Antes de las
negociaciones formales, en abril de 1991 fue muy favorable ya que registro
el 68% de aceptacion, disminuyé a partir de fa segunda medicidn, en agosto
de 1992, donde la opinion favorable solo alcanzd el 50%. En tercera
encuesta de diciembre de 1992 aumento a 57%, y al final, en noviembre de
1993, recuperd una posicion favorablemente estable en 54%. Sin embargo,
con el repunte registrado en las dos Gltima evaluaciones no se recuperd la
pérdida de vidoracion positiva de fa poblacion que se reflejd en Ja primera
encuesta, Al inicio de las negociaciones sc valord mejor al Tratado, y a
partic de la segunda encuesta, fos porcentajes se estabilizaron en niveles que
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en la mayoria de los casos fueron inferiores a abril de 1991, Esto se debe a
que a medida que la poblacion adquirtd mayor informacion sobre el
Tratado, se modificaron sus opiniones al respecto.

Lag cuestiones valoradas mids positivamente fueron: en primer lugar, las
econdmicas y posteriormente las sociales, Dentro de las econdmicas, la
poblacion valord de manera mas favorable los efectos del Tratado con
relacidn al empleo, las oportunidades de desarrollo y con relacion a la venta
de productos mexicanos en ¢l extranjero. Lo que se percibio con menor
optimismo fueron las repercusiones en el ingreso de la poblacion.

Los principales temores de la poblacion de repercusiones negativas se
manifestd mas ampliamente en Jos aspectos relacionados con la soberania y
dependencia extranjera, asi como los efectos en los valores morales y
religiosos.

Otro aspecto importante de las perspectivas en el Tratado, fue la promocion
que tuvo de que este acuerdo llevaria prosperidad a toda América del Norte,
De hecho, el propio presidente Salinas deseribio el proceso del Tratado
como una situacion en la que todos los participantes ganaban. Sin embargo,
la poblacion mexicana tuvo una opinion consistentemente formada de que
Estados Unidos seria el pais mas favorecido de Jos tres con el TLCN,
posicion que se mantuvo como mayoritaria a lo largo del tiempo.

La poblacion percibié de manera diferente las cuestiones del Tratado
cuando se refieren a la poblacion en general que cuando se cuestiond la
afectacion de manera personal. Se observo un mayor optimismo en relacion
con los beneficios para la poblacion en general, que los que los
entrevistados y entrevistadas percibieron para si.

En torno a la opinién publica se presentaron tanto patrones honmogéneos
como heterogéneos. Las opiniones mis homogéneas fueron en relacion a las
cuestiones ccondomicas, sociales y culturales. 130 torno a éstas, los grupos
sociales que expresaron opiniones mds favorables sobre el TLC son los de
mejores ingresos y mas escolarizados; por el contrario, los mis marginados
o de mis edad manifestaron una mayor incertidumbre o esperaban menos
del TLC.
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Por sexo, los hombres esperaban mis del TLC que las mujeres, y éstas, a su
vez manifestaron mayor incertidumbre al vespecto. La poblacion con menos
expectativas del TLC es la del dvea metropolitana de la ciudad de México,
mientras que i mds optimista es la de Monterrey. En Guadalajara y Tijuana
se expresd un alto optimismo, pero no es una situacion que se repitiera
invariablemente, ya que presentaba variaciones tanto a lo largo del tiempo
como en refacion a diferentes cuestiones analizadas en este estudio. Por otra
parte, en la ciudad de Mérida se incremento el optimismo, comparado con el
expresado al inicio del andlisis; esta situacion se mantuvo favorable a partir
de la segunda encuesta. Si bien, la poblacion de Tuxtla Gutiérrez no
mantuvo ina posicion pesimista, tampoca expreso mucho optimisino en
relacion de los posibles beneficios del TLC.

En sintesis, cs posible que la amplia valoracion positiva de la poblacion
sobre ¢} Tratado, se deba en gran parte a la escasa informacion sobre sus
posibles consecuencias y, por otra parte, a la amplia promocion de los
diferentes medios informativos a favor del Tratado, lo que posiblemente
haya influido en la formacion de una opinidon favorable sobre la
participacion de México en este acuerdo comercial.

Por otra parte, suponemos que en estos momentos la opinion de la
poblacion mexicana respecto al Tratado de Libre Comercio, puesto en
marcha en 1994, no sélo ha variado respecto a la opinion analizada en este
estudio, sino que es menos favorable como consecuencia de la situacion
politica y ccondmica que ha sufrido México. Situacion que surge
precisamente a partir de que se dio inicio al TLC, y que ocasiond diversas
consecuencias sobre todo en 1995 en que se incrementd de manera
importante el desempleo, cuando uno de los principales objetivos del
Tratado era, por el contrario, crear mias fuentes de trabajo. Ademds, de la
escasa difusion que se ha dado respecto a sus resultados en los dos primeros
aiios.

94



La opinion piblica y las perspectivas del TLC

Cuadro 4.1.1
Abril 1991

Quitar impuestos y irabas al comercio de productos entre dos
palses se tlama Tratado de Libre Comercio. ¢ Estarla usted
a favor o en contra de un acuerdo de este tipo entre México y EUA?

Entrevistas Afavor Da lgual En contra No sabe
CONJUNTO 3448 68 13 10 9
SEXO
Masculino 1657 70 12 " 7
Femenino 1791 66 14 10 10
EDAD
18-25 afos 1114 67 14 12 7
26-40 afos 1214 70 14 9 7
41-60 afios 800 69 12 10 8
61 0 mas afios 320 62 12 7 19
ESCOLARIDAD
Prim o menos 940 57 16 1 16
Sec-prep Inc 1304 66 16 1 8
Piep + 1204 79 8 9 4
INGRESO
0-1 sal min 579 54 19 15 12
13 sal min 1757 67 14 10 9
3-7 sal min 899 76 10 9 1}
76 + gal min 212 79 8 9 4
CIUDAD
Tijuana 499 62 19 9 10
Tuxtla 497 62 14 14 9
Guadalajara 500 67 9 13 1
Monterrey 501 78 9 5 9
Mérica 488 10 14 6 10
Zona Melrop CM 963 67 14 1" 8

Fuente: Opinidn Profesional, S.A de C.V, 1991,
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Cuadro 4.1.2
Agosto 1992

Quitar impuestos y trabas al comercio de productos entre dos paises se
llama Tratado de Libre Comercio. ¢ Esta usted a favor o en contra de
un tratado de este tipo entre México, EUA y Canada?

Entrevistas A favor Da igual En contra No sabe
CONJUNTO 3412 50 25 17 8
8EXO
Masculino 1663 48 25 20 7
Femenino 1748 51 24 14 10
EDAD
18-26 afios 1015 55 25 15 5
26-40 afios 1307 50 24 18 8
41-80 afios 823 47 26 18 g
61 0 mas aflos 266 43 24 17 16
ESCOLARIDAD
Prim 0 menos 970 38 30 18 14
Sec-prepinc 1218 48 26 16 8
Prep + 1222 61 18 19 2
INGRESO
0-1 sal min 438 28 35 25 13
1-3 sal min 1395 49 25 17 9
3-7 sal min 1227 60 21 13 6
76 +salmin 350 51 21 14 4
CIUDAD
Tijuana 497 61 26 9 5
Tuxlla 433 52 22 15 11
Guadalajara 501 53 19 14 15
Monterrey 498 67 19 7 7
Mérida 493 68 17 5 10
Zona Metrop CM 830 47 26 19 8

Fuente: Opinidn Profesional, S.A de C.V, 1992.
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Cuadro 4.1.3
Diciembre 1992

Quitar impuestos y trabas al comercio de productos entre dos palses se
llama Tratado de Libre Comercio, ¢esta usted a favor o en contra de un
tratado de este lipo entre México, EUA y Canada?

Entravistas Afavor Da igual En contra NS
CONJUNTO 3479 57 24 12 8
SEXO
Masculino 1693 58 23 13 7
Femenino 1786 55 25 12 8
EDAD
18-25 afios 975 55 28 12 6
26-40 afios 1345 57 23 13 6
41-60 afos 879 59 23 1" 8
610 mis afios 280 55 22 ] 14
ESCOLARIDAD
Prim o menos 803 50 28 10 12
Sec-prep inc 1346 51 29 13 7
Prep + 1240 67 17 12 4
INGRESO
0-1sm 333 49 28 10 13
1-3sm 1453 64 26 12 7
3-58m 963 58 25 1" 7
5-7 8m 388 61 17 17 5
7-10 sm 209 70 15 10 5
10 + sm 133 68 18 13 1
CIUDAD
Tijuana 500 63 28 5 4
Tuxtla 409 56 25 12 8
Guadalajara 498 69 13 8 9
Monterrey 601 n 22 4 4
Mérida 498 76 14 7 3
Zona Metrop CM 983 53 28 14 7

Fuente: Qpinion Profesional, S.A de C.V, 1992,
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Cuadro4.1.4
Noviembre 1993

Quitar impuestos y trabas al comercio de productos entre dos
paises se llama Tratado de Libre Comercio. ¢ Estaria usted a
favor o en contra de un acuerdo de esle tipo entre México,

EUAy Canada?

Entrevistas Afavor Da iguai En contra No sabe
NACIONAL 3465 54 20 19 7
8EXO
Masculino 17 57 17 20 6
Femenino 1748 51 23 18 8
EDAD
18-25 afios 993 57 18 18 6
26-40 afios 1388 56 18 20 7
41-60 afios 839 52 23 17 8
61 o mas afios 245 40 29 22 10
EBCOLARIDAD
Prim o menos 943 45 26 19 10
Sec-Prep Inc 1460 56 20 16 7
Prep + 1062 61 K] 23 3
INGRESO
0-1sm 394 37 27 22 13
1-3 sm 121 54 19 20 7
3-5sm o1 68 1 16 5
6-7 sm 479 56 19 18 7
7-10sm 184 63 " 24 2
10 + sm 126 76 17 6 1
CIUDAD
Tijuana 499 49 40 7 4
Tuxtla 500 66 16 15 3
Guadalajara 498 51 28 1 8
Monierrey 494 64 22 8 6
Mérida 500 72 13 8 6
Zona Melrop CM 974 53 18 23 7

Fuente: Opinién Profcsional, S.A de C.V, 1992.
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¢ Cree usted que con el TLC, en México habrd mas oportunidades

Cuadro 4.2.1
Abril 1991

de trabajo o no tendra ningn efecto?

Entrevistas Mis No tendrd No saba
oportunldades efecto

CONJUNTO 3449 69 24 10
SEXO
Masculing 1658 73 20 7
Femenino 1791 66 21 13
EDAD
18-25 afios 1114 66 26 8
26-40 afios 1216 7 18 9
41-60 afios 800 70 20 10
610 més afios 319 62 14 24
ESCOLARIDAD
Prim o menos 941 G3 19 18
Sec-prep inc 1304 68 23 9
Prep + 1204 75 19 6
INGRESO
0-1 sal min 581 61 26 12
{-3salmin 1756 69 19 1"
3.7 sal min 899 72 21 7
76+ salmin 212 76 14 10
CIUDAD
Tijuana 499 7 14 10
Tuxila 497 74 13 13
Guadalajara 499 90 7 3
Monterrey 501 82 8 10
Mérida 488 75 14 11
Zona Metrop CM 965 66 23 14

Fuente: Opinion Profesional, S.A de C.V, i991.
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Cuadro 4.2.2
Agosto 1992

Se han expresado comentarios a favor y en contra de las repercusiones
del Tratado de Libre Comercio. ¢Cree usted que con el Tratado habra
mas o0 menos empleos para la poblacion?

Entrevistas Mas Igual Menos No sabe
CONJUNTO 3408 57 18 15 10
SEXO
Masculing 1685 58 17 16 9
Femenino 1740 55 19 14 12
EDAD
18-25 afice 1006 62 16 14 8
28-40 afos 1306 57 19 15 9
41.60 afios 828 63 19 17 11
81 0 mas aflos 266 46 19 15 20
ESCOLARIDAD
Prim o menos gr2 48 20 17 15
Sec-prep inc 1210 65 18 16 12
Prep + 1223 66 16 13 4
INGRESO
0-1 sal min 429 37 14 22 26
1:3 sal min 1398 56 19 15 10
3.7 s8i min 1227 64 19 12 6
7 6 +88 min 350 66 13 17 4
CIUDAD
Tijuana 484 78 14 4 5
Tuxtla 497 62 19 15 13
Guadalajars 499 66 10 17 7
Monlerrey 492 68 15 8 g
Mérida 495 73 15 6 6
Zona Metrop CM 928 54 19 16 1"

Fuente: Opinidn Profesional, S.A de C.V, 1992
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La opinién publica y las perspectivas del TLC

Cuadro4.2.3
Diciembre 1992

Se han expresado comentarios a favor y en contra de las repercusiones del
Tratado de Libre Comercia. ¢ Cree usled que con el Tratado... habra mas

0 menos empleas para la pahlacién?

Entrevistas Mis tgual Menos No saboe
CONJUNTO 3439 55 22 14 9
SEXO
Masculino 1677 55 24 14 8
Femenino 1762 56 21 13 10
EDAD
18-25 aftos 967 56 25 12 7
26-40 afios 1329 56 21 15 7
41-60 afios 866 55 20 15 10
61 o mas aflos 217 47 22 1" 20
ESCOLARIDAD
Prim o menos 874 45 25 16 14
Sec-prep inc 1336 54 24 14 8
Prep + 1229 G4 18 1 6
INGRESO
0-1sm 327 47 19 18 16
1-3sm 1431 54 22 13 10
3-55m 954 56 24 13 7
§-7 sm 389 57 25 14 5
7-10sm 206 63 17 16 4
10+ sm 132 67 13 13 7
CiUDAD
Tijuana 494 72 21 ) 2
Tuxtia AN 61 19 9 12
Guadalajata 409 72 8 14 5
Monlerrey 491 60 24 7 9
Mérida 500 84 6 7 3
Zona Melrop CM 964 52 24 15 9

Fuente: Opinion Profesional, S.A de C.V, 1992,
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La epinién publica y las perspectivas del TLC

Cuadro 4.2.4
Noviembre 1993

Se han expresado comentarios a favor y en contra de las
repercusiones del TLC, 4 cree usted que con un TLC
habra mas o menos empleos para la poblacion?

Entrovistas Mas Igual Menos No sabe
NACIONAL 3447 59 17 17 6
8EXO
Masculino 1710 61 17 18 5
Femenino 1737 57 17 18 8
EDAD
18-25 aftos 990 63 16 16 5
26-40 afios 1300 59 17 18 6
41-80 afos 834 57 20 16 8
61 o més afios 233 52 18 22 8
ESCOLARIDAD
Prim o menos 926 53 19 20 9
Sec-Prep inc 1455 61 19 16 5
Prep + 1066 65 14 16 6
INGRESO
0-1sm 390 51 16 25 9
1-3sm 1262 58 15 19 7
35sm 1009 63 18 14 5
6-7sm 474 58 25 14 4
7-10 sm 185 64 15 18 4
104 sm 127 76 14 3 7
CIUDAD
Tijuana 499 59 21 16 4
Tuxtla 495 2l 18 7 4
Guadalajara 501 68 14 13 5
Monterrey 486 63 23 6 8
Mérida 6500 83 8 5 4
Zona Metrop CM 966 56 17 20 7

Fuente: Opinién Profesionai, S.A de C.V, 1992,
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La opinion pablica y las perspectivas del TLC

Cuadro 4.2.5
Agosto 1892

Con fa preparacién que usted tiene, ¢cree que sus posibilidades de frabajo
sean mejores o peores con la firma del Tratado?

Entrevistas Mejores Siguen Peores No sabe
tguat

CONJUNTO 3365 43 35 1" 1
SEXO
Masculino 1661 45 3 12 10
Femenino 1704 41 38 10 1"
EDAD
18-25 sfios 1008 53 29 9 9
26-40 afos 1293 45 35 10 10
41-60 afos 814 36 43 11 10
61 0 mas afios 250 22 as 18 22
ESCOLARIDAD
Prim o menos 951 27 41 16 15
Sec-prep inc 1200 40 37 10 13
Prep + 1214 59 29 7 5
INGRESO
0-1 sat min 416 21 a8 21 b3l
1-3 sal min 1301 41 38 " 10
3-7 sal min 1215 51 kL] 7 9
74 +salmin 342 60 26 11 4
CIUDAD
Tijuana 485 55 30 4 1
Tuxtia 487 46 29 9 16
Guadalajara 494 56 28 9 7
Monterrey 489 57 32 4 7
Mérida 488 60 30 3 7
Zona Metrop CM 922 40 7 12 1

Fuente: Opini6n Profesional, S.A de C.V, 1992.
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La opinion publica y las perspectivas del TLC

Cuadro 4.2.6
Noviembre 1993

Con la preparacion que usted tiene, ;cree que sus posibilidades
de trabajo serdn mejores o peores con el TLC?

Entrevistas Mejores lguales Peores No sabe
NACIONAL 3438 47 32 11 10
SEXO
Masculino 1712 48 3 12 10
Femenino 1726 46 33 11 1
EDAD
18-25 afios 988 62 28 13 7
26-40 afios 1381 47 33 10 10
41-80 afios 833 45 35 10 "
61 0 més afios 236 29 32 18 20
ESCOLARIDAD
Prim 0 menos 924 37 32 15 15
Sec-Prep Inc 1447 47 33 10 9
Prep + 1067 56 29 9 5
INGRESO
0-1sm 386 30 33 21 16
1-3sm 1253 46 32 13 10
3-56m 1007 50 32 8 10
6-7 sm 480 50 32 9 10
7-10sm 185 51 N 12 6
10 + sm 127 78 14 4 4
CIUDAO
Tijuana 493 40 46 4 10
Tuxtia 500 61 26 7 7
Guadalajara 501 66 26 1" 7
Monterrey 479 48 38 5 9
Mérida 496 68 22 6 7
Zona Metiop CM 969 44 31 13 "

Fuente: Opinion Profesional, S.A de C.V, 1992,

104



La opinidn pablicay las perspectivas del TLC

Cuadro 4.2.7
Agosto 1992

En su caso paricular, jcree usted que con el TLC puede perder su empleo
0 negocio o encontraria uno nejor?

Entravistas Perder su Estarla  Encontraria No trabaja No sabe

empleo o Igual uno mejor

negocio
CONJUNTO 3399 10 3 29 21 10
SEXO
Mascutino 1660 " 34 35 10 "
Femenino 1739 8 28 23 32 9
EDAD
18-25 ailos 1010 8 28 30 22 "
26-40 afios 1304 1 33 kK] 15 8
41-60 afios 824 9 34 26 21 10
61 omas affos 261 6 23 12 45 13
ESCOLARIDAD
Prim o menos 968 9 29 21 32 10
Sec-prep inc 1211 12 30 26 21 1
Prep + 1220 8 34 ag 12 8
INGRESO
0-1 sal min 428 17 A 13 25 14
1-3 sal min 1392 9 30 29 23 9
3.7 sal min 1232 8 32 32 18 10
7 6 + sal min 346 7 34 44 9 6
CIUDAD
Tijuana 495 6 k] 40 15 8
Tuxtla 489 8 a3 28 19 1
Guadalajara 498 13 26 40 12 ]
Monterrey 4385 7 29 29 25 1"
Mérida 493 3 kil 40 17 8
Zona Metrop CM 929 10 32 27 22 10

Fuente: Opinidn Profesional, S.A de C.V, 1992.



La opinién publica y las perspectivas del TL.C

Cuadro 4.2.8
Diciembre 1992

En su caso particular, § cree usted que con el TLC puede perder su empleo o
negocio 0 encantrar uno mejor?

Entrevistas Perder su Estaria Encontraria  Notrabala  No sabe

empleo o fgual uno mejor

negocio
CONJUNTO 3448 10 28 30 21 1"
SEXO
Masculino 1679 1" K} 38 9 11
Femenino 1769 8 25 23 33 1
EDAD
18-25 afios 064 7 30 29 22 11
20-40 afios 1336 12 25 36 15 12
41-80 afios 869 ik an 27 23 10
61omasafios 270 3 30 13 44 8
ESCOLARIDAD
Prim 0 menos 8683 8 32 18 31 12
Sec-prep inc 1337 1 29 27 22 12
Prep + 1228 10 25 43 13 10
INGRESO
0-tsm 327 7 28 19 32 14
t-3sm 1437 1" 30 24 25 10
3-5em 960 9 28 37 16 10
§-7sm 384 10 25 36 13 16
7-10sm 208 6 19 47 20 8
10 + SM 132 14 20 45 8 13
CIUDAD
Tijuana 494 8 35 37 15 5
Tuxtla 493 1 23 29 26 12
Guadalajara 498 9 19 42 20 10
Monierrey 494 5 25 28 33 9
Mida 497 5 28 44 17 8
Zona MetropCM 972 10 29 29 20 12

Fuente: Opinidn Profesional, $.A de C.V, {992.
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La opinion publica y las perspectivas del 1L.C

Cuadro4.2.9
Agosto 1992

Se han expresado comentarios a favor y en contra de las repercusiones

del Tratado de Libre Comercio. ¢ Cree usted que con el Tratado...
¢l salario de la poblacidn, aumente o disminuya?

Entrevistas Aumente Siga igual Disminuya No sabe
CONJUNTO 3422 42 30 1 17
SEXO
Masculine 1669 4 2 13 15
Femenine 1753 42 29 10 19
EDAD
18-25 afios 1013 44 32 1" 14
26-40 afios 1310 43 3 1" 15
41-60 afios 833 39 30 13 18
61 0 mas afios 266 35 25 8 32
ESCOLARIDAD
Prim o menos 082 35 30 12 23
Sec-prep inc 1215 39 k)| 12 18
Prep + 1225 50 30 10 10
INGRESO
0-1 sal min 435 27 25 17 31
1-3 sal min 1407 43 N 1 15
3-7 sai min 1228 45 K} 10 14
76 +sai min 351 41 36 " 12
CIUDAD
Tijuana 497 58 30 3 9
Tuxtla 498 40 29 9 22
Guadalajara 500 49 23 19 9
Monterrey 496 54 25 6 15
Mérida 493 57 27 4 12
Zona Metrop CM 938 39 32 1" 18

Fuente: Opinién Profesional, S.A de C.V, 1992.
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La opinién publica y 1as perspectivas del TLC

Cuadro 4.2.10
Diciembre 1992

Se han expresado comentarios a favor y en conlra de las repercusiones del

Tratado de Libre Comercio. ¢ Cree usted que con el Tratado...

¢ salario de la poblacién, aumente o disminuya?

Entrevistss Aumente Siga igual Disminuya fNo sabe
CONJUNTO 3459 44 31 10 16
8EXO
Masculino 1685 44 3 10 15
Femenino 1774 43 31 9 17
EDAD
18.25 aftos 971 45 32 9 15
26-40 afos 1340 45 2 9 14
41-60 afios 873 43 27 1 18
681 o mas afios 275 38 27 10 25
ESCOLARIDAD
Prim o menos 886 33 30 12 25
Sec-prep inc 1340 41 3 [t} 16
Prep + 1233 54 28 8 10
INGRESO
0-1sm 329 3 23 12 34
1-3sm 1440 42 32 1 15
3-58m 961 48 32 6 14
§-7sm 389 46 29 7 17
7-105m 207 50 33 10 6
10+ sm 133 57 21 14 7
CIUDAD
Tijuana 498 57 27 8 8
Tuxtla 490 40 28 5 26
Guadalajara 499 59 17 14 11
Monlerrey 492 46 35 2 17
Mérida 500 64 20 5] 10
Zona Metrop CM 080 41 32 10 17

Fuente: Opinitn Profesional, S.A de C.V, 1992,
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La opinidn publica y las perspeclivas del TLC

Se han expresado comentarios a favor y en contra de las
repercusiones del TLC, ¢cree usted que con un TLC
el salario de la poblacién en general, aumente o disminuya?

Cuadro 4.2.11

Noviembre 1993

Entrevistas Aumente Slga igual Dismlinuya No sabe
NACIONAL 3463 50 25 15 10
SEXO
Masculino 17 52 25 14 9
Femenino 1746 49 25 15 "
EDAD
18-25 affos 992 52 25 15 9
2840 afios 1398 50 26 16 9
41-60 afos 833 52 24 13 1
61 0 mas afios 242 43 27 12 18
ESCOLARIDAD
Prim o menos 941 48 25 16 12
Sec-Prep inc 1458 51 28 13 8
Prep + 1064 52 22 16 9
INGRESO
0-1sm 395 44 25 17 14
1-3sm 1268 50 24 17 9
358sm 1014 53 25 13 9
57 sm 474 53 26 12 9
7-10sm 185 47 29 13 1
10 + sm 127 68 28 6 8
CIUDAD
Tljuana 492 56 34 3 7
Tuxtla 496 60 23 8 9
Guadalajara 498 62 28 15 6
Monterrey 499 49 28 4 18
Mérida 496 69 16 6 9
Zona Melrop CM 982 49 24 17 9

Fuente: Opinion Profesional, S.A de C.V, 1992,
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La opinidn publica y las perspectivas del T1.C

Cuadro4.2.12
Agosto 1992

Se han expresado comentarios a favor y en contra de las repercusiones
del Tratado de Libre Comercio. 4 Cree usted que con el Tratado...
el salario de usted, aumente o disminuya?

Entrevistas Aumente Slga igual Disminuya No sabe
CONJUNTO 3250 35 39 9 17
BEXO
Masculino 1620 38 39 0 13
Femenino 1621 k3| 39 9 21
EDAD
18-25 afios 949 38 37 8 17
268-40 afioe 1266 38 39 9 14
41-60 afios 700 3 39 10 20
61 0 mas afios 245 19 48 8 24
ESCOLARIDAD
Prim o menos 922 24 43 10 23
Sec-prep Inc 1157 34 kf] 10 19
Prep + 17 45 38 6 11
INGRESD
0-1 sal min 405 20 37 1 33
1-3 sal min 1336 34 40 10 16
3-7 sal min 1173 41 38 6 15
76 + 58l min 335 42 41 7 10
CIUDAD
Tijuana 473 46 37 3 14
Tuxtla 475 k] 36 7 25
Guadalajara 478 38 kk] 17 12
Monlerrey 463 48 35 5 12
Mérida 479 43 38 4 15
Zona Melrop CM 882 k] 41 9 18

Fuente: Opinién Profesional, $.A de C.V, 1992,
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La opinién publica y las perspectivas del TLC

Cuadro 4.2.13
Diciembre 1992

Se han expresado comentarios a favor y en contra de las repercusiones del
Tratado de Libre Comercio. ¢Cree usted que con el Tratado... el salario
de usted, aumente o disminuya?

Entrevistas Auments Siga igual Disminuya No sabe
CONJUNTO 3186 kL 40 8 17
SEXO
Masculino 1612 38 39 8 15
Femenino 1574 32 41 9 19
EDAD
18-25 shos 863 3 42 9 16
26-40 shos 12713 39 38 8 14
4180 sfics 810 35 39 9 17
61 o mes shos 240 21 41 6 32
ESCOLARIDAD
Prim o menos 804 26 39 1" 24
Sec-prep inc 1247 k¥ 44 8 16
Prep + 1135 45 k':] 7 12
INGRESO
0-18m 300 27 32 12 28
1-3sm 1316 2 42 10 16
3-58m 861 39 40 7 14
8-7sm 368 39 39 5 16
7-108m 198 42 42 4 13
10+sm 123 52 25 7 16
CIUDAD
Tijuana 464 45 39 5 1
Tuxtls 384 32 36 9 23
Guadalajara 495 47 24 13 16
Monterrey arg 39 kI 3 18
Métida 471 41 43 3 t3
Zona Metrop CM 973 33 42 8 17

Fuente: Opinidn Profesional, S.A de C.V, 1992,



La opinion pablica y las perspectivas del TLC

Se han expresado comentarios a favor y en contra de las
repercusiones del TLC, ¢ cree usted que con un TLC

Cuadro 4.2.14

Noviembre 1993

el salario de usted, aumente o disminuya?

Entrovistas Aumente Siga igual Disminuya No sabe
NACIONAL 3418 44 kK] 12 1"
SEXQ
Masculino 1713 45 33 12 10
Femenino 1705 44 Kk 12 12
EDAD
18-25 afios 879 48 31 12 10
206-40 ahos 1384 45 32 12 11
41-60 afios 820 40 36 12 12
61 0 més afios 235 38 37 14 1
ESCOLARIDAD
Prim 0 menos 923 40 a2 16 12
Sec-Prep Inc 1441 44 36 10 10
Prep + 1054 48 30 12 1
INGRESO
0-18m 386 34 35 20 10
1-3sm 1248 44 32 13 11
3-58m 1008 44 35 10 1
5-78m 470 51 29 8 13
7-108m 182 49 37 6 8
10 +8m 124 54 29 7 10
CIUDAD
Tijuana 495 49 38 3 10
Tuxtla 498 55 28 7 10
Guadalajara 500 48 3 13 8
Monterrey 475 45 34 3 18
Mérida 485 56 28 5 1
Zona Metrop CM 965 42 33 14 10

Fuente: Opinién Profesional, S.A de C.V, 1992.



L.a opinion pablica y las perspectivas del TLC

Cuadro 4.2.15
Agosto 1992

Se han expresado comentarios a favor y en contra de las repercusiones
del Tratado de Libre Comercio. ¢ Cree usted que con el Tratado las
prestaciones de los trabajadores mejoraran o empeoraran?

Entrevistas Mejoraran Segulirdn Empeoraran  No sabe
Igual

CONJUNTO 3415 4 28 1" 19
SEXO
Masculino 1666 42 29 12 17
Femenino 1749 41 28 10 21
EDAD
18-25 afios 1014 44 29 10 17
26-40 afios 1306 43 30 11 16
41-60 afios 829 39 28 12 20
61 o mas afios 266 33 20 " 36
ESCOLARIDAD
Prim 0 menos 978 35 28 13 24
Sec-prep inc 1215 40 28 12 20
Prep + 1222 48 30 ] 13
INGRESO
0-1 sal min 435 28 19 18 34
1-3 sal min 1400 42 29 1" 18
3-7 salmin 1229 45 30 9 16
76 + sal min 350 46 29 10 15
CIUDAD
Tijuana 495 53 28 4 16
Tuxtla 499 40 29 10 21
Guadalajara 499 54 19 15 12
Monierrey 497 59 22 5 14
Mérida 494 58 26 4 12
Zona Metrop CM 231 38 30 12 20

Fuente: Opinion Profesional, S.A de C.V, 1992.
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La opinion piblica y las perspectivas del TLC

Cuadro 4.2.16
Diciembre 1992

Se han expresado comentarios a favor y en contra de las repercusiones del Tratado
de Libre Comercio. ¢Cree usted que con el Tratado... 1as prestaciones de
los trabajadores, mejoraran o empeoraran?

Entrevistas Wejoraran Seguirin Empeorardn  Nosabe
igual

CONJUNTO U4 40 32 1" 17
SEXO
Masculino 1677 39 33 " 17
Femenino 1766 40 A 1 18
EDAD
16-25 sfios 069 39 3 12 15
2640 afios 13356 42 30 11 17
41-60 sfios 865 38 k2 11 17
610 mas afios 274 37 25 1 28
ESCOLARIDAD
Prim o menos 875 34 32 13 22
Sec-prep Inc 1330 38 kZ} 10 19
Prep + 1229 48 30 12 13
INGRESO
0-1sm 325 Kz} 26 14 25
1-3sm 1437 37 34 11 18
3-5sm 055 40 M 10 16
6-7sm 387 44 28 12 16
7-108m 207 43 31 13 13
10 + SM 132 67 18 10 7
CIUDAD
Tijuana 406 63 33 4 11
Tuxtla 490 34 36 4 25
Guadaiajara 409 58 15 13 13
Monterrey 401 50 31 3 15
Mérida 499 63 23 4 10
Zona Metrop CM 068 36 34 12 18

Fuente: Opinion Profesional, S.A de C.V, 1992,
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La opinidn publica y las perspectivas del TLC

Cuadio 4.217
Noviembre 1993

Se han expresado comentarios a favor y en contra de las
repercusiones del TLC, ;cree usted que conun TLC
las prestaciones de los trabajadores, mejoraran o empeoraran

Entrevistas Mejorarén Igual Empeorarén  Nosabe
NACIONAL urn 50 26 13 11
S8EXO
Mascuiino 1722 51 24 14 10
Femenino 1761 48 27 12 12
EDAD
18-25 ahos 994 55 22 13 1
26-40 ahos 1397 493 27 13 1
41-80 aftos 838 47 28 12 12
61.0més afos 244 39 29 19 14
ESCOLARIDAD
Prim o menos 942 46 23 17 14
Sec-Prep Inc 1463 52 27 1" 9
Prep + 1068 49 27 12 12
INGRESO
O-1sm 385 43 19 22 15
1-3sm 1273 47 28 9 12
3-5sm 1013 52 27 9 12
5-7sm 481 53 24 12 10
7-10sm 185 50 23 19 8
10 +sm 126 67 19 7 8
CIUDAD
Tijuana 498 52 34 5 10
Tuxtia 498 61 26 6 6
Guadalajera 501 60 18 15 7
Monterrey 498 48 33 5 14
Méride 500 66 19 6 9
Zona Metrop CM 9718 47 26 15 12

Fuente: Opinién Profesional, S.A de C.V, 1992.



La opinion pablica y fas perspectivas del TLC

Cuadro4.2.18
Agosto 1992

Se han expresado comentarios a favor y en contra de las repercusiones

del Tralado de Libre Comercio. ;Cree que con el Tratado las
prestaciones de usted mejoraran o empeoraran?

Entrevistas Mejoraran Segulrén Empeorardn  No sabe
lgual

CONJUNTO 3247 kK] 38 9 21
SEXO
Masculino 1622 35 38 9 18
Femenino 1625 30 37 8 25
EDAD
16-20 aflos 8565 38 34 8 20
2640 sfics 1265 a3 a8 9 20
41.80 shos 795 31 40 8 21
61 o mas sfios 242 20 41 9 30
ES8COLARIDAD
Prim 0 menos 913 25 39 10 26
Sec-prep inc 1155 29 37 10 23
Prep + 1179 43 36 6 15
INGRESO
0-1 sai min 304 19 30 13 39
1-3 sal min 1343 31 39 10 20
3-7 s8l min AN 37 37 6 19
76 +s8imin 338 46 42 4 9
CIUDAD
Tijusna 466 40 41 2 17
Tuxtls 481 33 34 7 27
Guadalsjara 469 48 29 12 10
Monlerrey 470 49 31 5 15
Méride 485 A7 34 4 16
Zone Metrop CM 876 29 39 9 23

Fuente: Opinién Profesional, S.A de C.V, 1992.
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La opinion publica y las perspectivas del TLC

Se han expresado comentarios a favor y en contra de las repercusiones del Tratado
de Libre Comercio. ;Cree usted que con e} Tratado...
las prestaciones de usted, mejorardn o empeorardn?

Cuadro 4.2.19
Diciembre 1992

Entrevistas Mejorardn Seguirdn Empeoraran No sabe
Igual

CONJUNTO 3235 35 38 10 17
SEXO
Masculino 1620 36 38 1 15
Femenino 1606 34 37 10 18
EDAD
18-25 afios 890 33 42 10 16
26-40 afios 1278 39 33 1" 17
41-60 afios 816 35 40 9 16
61 a mas afios 244 25 40 10 25
ESCOLARIDAD
Prim o menos 815 28 37 12 22
Sec-prep inc 1255 33 42 10 16
Prep + 1165 43 34 ] 13
INGRESO
0-1sm 298 28 31 12 29
1-3sm 1333 32 40 12 16
3-5sm 910 37 41 7 15
5.7 sm 370 43 29 12 15
7-10 sm 180 42 37 7 13
10+ sm 125 61 20 6 13
CIUDAD
Tijuana 490 51 34 3 12
Tuxila 445 30 38 5 27
Guadalajara 496 54 20 1 15
Monterrey 377 43 ¥ ] 18
Mérida 478 A9 35 13
Zona Metrop CM 949 32 40 1" 17

Fuente: Opinion Profesional, S.A de C.V, 1992,
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Cuadro 4.2.20
Agosto 1992

Se han expresado comentarios a favor y en contra de las repercuciones
del Tratado de Libre Comercio. ¢ Cree usted que con el Tratado los
mexicanos, tendran mas o menos oportunidades de desarrollo?

Entrevistas Mas igual Menos No sabe
CONJUNTO 3403 55 23 14 3
SEXO
Masculine 1662 54 22 16 8
Femenino 1741 55 24 12 9
EDAD
18-25 aflos 1014 58 22 15 4]
26-40 afios 1208 56 23 14 7
41-60 afios 825 51 25 16 9
61 o mas afios 265 47 23 10 20
ESCOLARIDAD
Prim 0 menos 871 47 27 14 11
Sec-prep Inc 1209 52 24 13 10
Prep + 1223 64 18 15 4
INGRESO
0-1 sal min 428 k2] 23 23 20
1-3 sal min 1396 55 24 13 L]
3-7 salmin 1227 62 22 11 6
76+ sal min 351 85 21 19 5
CIUDAD
Tijuana 491 70 22 2 5
Tuxtia 496 52 25 1 13
Guadalajara 495 65 18 7
Monterrey 495 67 19 5 g
Mérida 496 74 17 3 6
Zana Metrop CM 930 61 24 16 9

Fuente: Opinion Profesional, S.A de C.V, 1992,



La opinidn publica y las perspectivas del TLC

Cuadro 4.2.21
Diciembre 1992

Se han expresado comenltarios a favor y en contra de las repercusiones del Tratado de
Libre Comercio. ¢ Cree usted que con el Tratado...los mexicanos
tendran mas o menos oportunidades de desarrollo?

Entrevistas Mis lgual Menos No sabe
CONJUNTO 3451 53 26 13 8
SEXO
Masculino 1680 54 26 14 6
Femenino 1N 51 26 13 10
EDAD
18-25 afios 967 53 27 15 5
26-40 afios 1334 57 24 12 7
41-60 afios 871 49 28 14 8
61 0 mas afios 219 42 27 10 22
ESCOLARIDAD
Prim o menos 881 44 30 14 12
Sec-prep Inc 1337 61 28 14 7
Prep + 1233 61 21 12 6
INGRESO
0-1sm 327 48 20 17 17
1-3sm 1441 50 27 15 8
3.5sm 956 55 31 9 5
5-7 sm 387 54 24 14 8
7-10sm 208 69 13 16 2
10+ sm 132 68 13 13 6
CIUDAD
Tijuana 496 62 29 6 3
Tuxtla 496 53 28 10 9
Guadalajara 499 76 7 13 4
Monterey 492 G6 23 3 8
Mérida 500 86 8 3 3
Zona Metrop CM 968 48 29 15 8

Fuente; Opinién Profesional, S.A de C.V, 1992,



La opinién publica y 1as perspectivas del TLC

Se han expresado comentarios a favor y en contra de las
repercusiones del TLC, ;cree usted que conun TLC
los mexicanos tendran mas o menos oportunidades de desarrollo?

Cuadro 4.2.22

Noviembre 1993

Entrovistas Mas Iguat Menos No sabe
NACIONAL 3445 55 21 17 7
SEXO
Mascutino 1709 56 21 10 7
Femenino 1736 53 22 17 8
EDAD
18-28 afios 088 57 20 16 7
26-40 afos 1388 56 20 16 8
41-80 sfios 829 53 24 17 6
61 0 més afios 240 40 24 24 12
ESCOLARIDAD
Prim o menos 0927 47 25 18 10
Sec-prep inc 1450 68 21 15 6
Prep + 1068 59 18 17 6
INGRESO
0-1sm 388 51 17 25 8
1-3sm 1265 54 22 17 7
36em 1005 56 21 15 9
6-78m 476 54 26 14 6
7-10sm 184 61 18 14 7
10+ 8m 127 74 14 5 6
CIUDAD
Tijuana 496 57 24 13 6
Tuxila 497 66 20 10 5
Guadslajara 500 69 15 1 5
Monterrey 485 60 25 G 8
Mérida 500 78 " 5 6
Zona Metrop CM 967 50 22 20 8

Fuente: Opinion Profesional, S.A de C.V, 1992.
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La opinidn pablica y as perspectivas del 11.C

Cuadro 4.2.23
Agosto 1992

Se han expresado comentarios a favor y en contra de las repercusiones

del Tratado de Libre Comercio. ¢ Cree que con el Tratado usted,
tendrad mas o menos oportunidades de desarrollo?

Entrevistas Mis Igual Menos No sabe
CONJUNTO 3356 47 28 13 12
SEXO
Masculino 1653 48 26 14 "
Femenino 1703 46 29 12 13
EDAD
18-25 afios 1003 54 22 14 10
26-40 aflos 1203 a7 29 12 12
41-60 afios 811 44 29 14 13
61 0 mas afios 249 22 35 20 23
ESCOLARIDAD
Prim o menos 949 33 35 17 15
Sec-prep Inc 1192 45 27 14 14
Prep + 1215 60 22 10 7
INGRESO
0-1 sal min 418 25 27 23 26
1-3 sal min 1379 46 29 14 11
3-7 sal min 1215 53 27 10 10
76 4 sal min 343 60 20 14 5
CIUDAD
Tijuana 479 59 30 3 8
Tuxtla 495 45 31 10 14
Guadalajara 494 60 22 11 8
Monterrey 488 63 26 4 8
Mérida 492 65 24 3 8
Zona Metrop CM 908 43 28 15 13

Fuente: Opinion Profesional, S.A de C.V, 1992.
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Cuadro 4.2.24
Diciembre 1992

Se han expresado comentarios a favor y en contra de las repercusiones de Tratado
de Libre Comercio. ¢ Cree usted que con el Tratado...usted
tendra mas o menos oportunidades de desarrollo?

Entrevistas Mas lgual Menos No sabe
CONJUNTO 3363 44 3 12 10
8EXO
Masculino 1667 49 32 1 8
Femenino 1696 39 34 14 13
EDAD
18-26 afios 948 45 3 12 10
26-40 afos 131 49 Kl 1 9
41-60 afios 841 39 36 13 11
61 o mas afios 263 31 36 15 18
ESCOLARIDAD
Prim 0 menos 853 34 a7 15 14
Sec-prep Inc 1299 41 36 13 10
Prep + 1211 54 28 10 8
INGRESO
0-1sm 315 29 29 19 24
1-3sm 1406 39 37 14 10
3.58sm 929 47 a7 7 8
5-7sm 378 54 23 12 11
7-10 sm 205 61 26 1" 3
10 + SM 130 72 18 7 4
CIUDAD
Tijuana 489 55 36 4 5
Tuxtla 486 48 28 10 13
Guadalajara 499 65 15 13 8
Monterrey 445 a7 36 5 12
Mérida A87 69 20 5 6
Zona Metrop CM 957 41 35 13 1

Fuente: Opinién Profesional, S.A de C.V, 1992,
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En su opinién, ¢cree usted que es muy probable o poco probable que con

Cuadro 4.2.25
Agosto 1992

e! Tratado de Libre Comercio ocurran...Que los mejores puestos
sean para exiranjeros?

Entrevistas Muy Probable Poco N/S - NIC
prohahle probable

CONJUNTO 3445 42 25 24 12
SEXO
Masculino 1660 43 26 22 10
Femenino 1765 42 ‘25 21 13
EDAD
18-25 afios 1021 41 26 23 10
26-40 afios 1320 44 25 22 8
41-60 aflos 833 42 25 19 14
61 0 mas afios 2n 37 19 17 27
ESCOLARIDAD
Prim o menos 990 44 23 17 16
Sec-prep inc 1226 43 24 21 12
Prep + 1229 39 29 24 8
INGRESQ
0-1 sal min 441 65 21 12 12
1-3 sal min 1415 41 26 22 1"
3-7 sal min 1237 39 26 21 14
7 6 + sal min 351 41 23 29 8
CIUDAD
Tijuana 499 6 31 21 12
Tuxlla 499 39 23 23 15
Guadalajara 502 57 9 26 8
Monterrey 499 k) 24 24 14
Mérida 498 33 25 34 11
20na Melrop CM 948 42 27 20 12

Fuente: Opinion Profesional, $.A de C.V, 1992,
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Cuadro 4.2.26
Diciembre 1992

En su opinion, ¢ cree usted que es muy probable 0 poco probable que
con el Tratado de Libre Comercio ocurra... Que los mejores puestos

sean para extranjeros?

Entrevistas Muy probable Probable Poco probable NIS-NIC
CONJUNTO 3493 43 24 20 12
Masculino 1606 A2 25 23 10
Femenino 1797 45 23 17 14
EDAD
18.26 afios 078 48 23 18 11
26-40 afos 1348 42 24 23 1
41-60 afios 883 43 26 19 13
81 0 mas afios 284 40 25 16 20
ESCOLARIDAD
Prim 0 menos 900 46 25 12 17
Sec-prep Inc 1352 42 27 19 12
Prep + 1244 43 20 27 9
INGRESO
0-1 sm Kkl 43 32 8 18
1:3sm 1460 4G 25 17 12
35sm 967 41 21 26 12
§-7sm 389 43 23 25 8
7-10 sm 209 36 28 24 12
10+sm 133 48 18 22 12
CIUDAD
Tijuana 501 39 29 20 12
Tuxtia 499 a8 36 15 1
Guadalajar 499 59 15 19 7
Monterrey 501 32 n 22 13
Merida 500 38 27 29 5
Zona Metro 993 43 24 20 13

Fuente: Opinién Profesional, S.A de C.V, 1992.
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En su opinidn, ¢cree usted gue es muy probable o poco probable

Cuadro 4.2.27
Noviembre 1993

que con el TLC ocurran las siguientes situaciones:
Que los mejores puestos sean para extranjeros?

Entrevistas Muy Probable Poco NsiNc
Prohable Probable

NACIONAL 3492 39 28 22 10
SEXO
Masculino 1727 40 28 23 g
Femenino 1765 39 29 22 11
EDAD
18-25 aflos 1000 40 29 22 9
26-40 afios 1405 39 28 23 10
41-60 afios 842 40 27 22 "
61 o mas aflos 245 7 29 21 13
ESCOLARIDAD
Prim o menos 9406 35 29 23 13
Sec-Prep inc 1475 41 28 22 ]
Prep + 1074 42 27 23 8
INGRESO
0-1sm 397 36 33 18 14
1-3s5m 1276 40 29 22 9
3-56m 1021 39 27 24 10
5-7sm 485 41 27 23 ]
7-10sm 186 41 23 29 7
10 +sm 127 44 27 19 11
CiUDAD
Tijuana 500 39 33 20 g
Tuxtla 500 R 39 22 6
Guadalajara 501 40 32 22 7
Monterrey 499 29 36 18 16
Mérida 500 27 kK] 33 7
Zona Melrop CM 992 42 25 23 10

Fuente: Opinidn Profesional, S.A de C.V, 1992.
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Cuadro 4.2.28
Agosto 1992

En lo que se refiere a sus hijos o en general a las generaciones futuras
de mexicanos, con un Tratado de Libre Comercio, ¢cudl cree que ser
el efecto sobre sus vidas cuando crezcan: mejor, igual o peor
en cuanto a...oportunidades de desarrollo?

Entrevistas Mejor Igual Peor NiS -NiC
CONJUNTO Ju6 55 24 12 9
8EXO
Masculino 1681 55 24 13 8
Femenino 1765 56 24 10 10
EDAD
18-25 afos 1021 58 24 10 8
26-40 afos 1320 58 23 10 8
41-60 afios 834 51 26 14 9
81 0o mas afios 271 48 20 18 14
ESCOLARIDAD
Prim o menos 991 50 24 13 13
Sec-prep Inc 1226 52 26 12 9
Prep + 1229 64 22 10 4
iNGRESO
0-1 sal min 441 37 19 27 18
1-3 salmin 1416 56 25 9 ]
3.7 ealmin 1237 60 26 8 6
7 6 ¢ sal min 351 65 16 16 3
CIUDAD
Tijuane 499 73 20 3 4
Tuxtla 500 46 25 14 13
Guadalsjata 502 67 14 10 9
Monterrey 499 75 15 2 8
Mérids 498 70 20 3 6
Zona Metrop CM 048 52 26 13 9

Fuente: Opini6n Profesional, S.A de C.V, 1992.
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Cuadro 4.2.29
Diciembre 1992

En lo que se refiere a sus hijos o en general a las generaciones futuras
de mexicanos, con un Tratado de Libre Comercio, ¢ cudl cree que serd el
efecto sobre sus vidas cuando crezcan: mejor, igual o peor en ctianto a
oportunidades de trabajo?

Entrevistas Mejor Igual Peor N/S-NIC
CONJUNTO 49 54 28 10 8
SEXO
Masculino 1696 55 27 1" 7
Femenino 1797 53 28 10 10
EDAD
18-25 afios g78 55 28 10 6
26-40 afios 1348 54 28 1" 7
41.60 afos 883 63 27 10 9
81 o mas afios 284 50 25 9 17
ESCOLARIDAD
Prim o menos 900 46 29 12 12
Sec-prep Inc 1352 51 30 " 8
Prep + 1241 62 23 9 5
INGRESO
0-1sm 335 46 26 15 14
1-3sm 1460 60 29 12 9
3-5sm 967 57 N 5 7
5-7sm 389 56 24 13 7
7-10sm 209 69 17 10 3
10 + sm 133 67 18 13 3
CIUDAD
Tijuana 501 70 24 4 2
Tuxtla 499 65 22 1" 12
Guadalajara 499 76 9 6
Monterrey 501 70 23 2 5
Mélda 500 80 13 4 4
Zona Melrop CM 993 49 30 12 9

Fuente: Opinién Profesional, S.A de C.V, 1992.
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Cuadro 4.2.30
Noviembre 1993

Enlo que se refiere a sus hijos o en general a las generaciones

futuras, con un Tratado de Libre Comercio, ¢ cudl cree que sera

el efeclo sobre sus vidas cuando crezcan: mejor, igual o peor en
cuanlo a ...oportunidades de trabajo?

Entrevistas Mcjor Igual Peor Ns-Nc
NACIONAL 3493 55 25 13 8
SEXO
Masculino 1728 56 25 12 7
Femenino 1765 54 24 13 9
EDAD
18.25 afos 1000 58 23 12 7
26-40 afios 1405 58 25 12 7
41-60 afos 843 52 26 14 9
61 o méds afos 245 46 28 16 10
ESCOLARIDAD
Prim o menos 946 49 25 14 13
Sec-Prep inc 1476 65 27 12 7
Prep + 1071 61 21 13 4
INGRESO
0-1sm 397 47 26 13 14
1-3sm 1277 56 22 14 8
3-5sm 1021 66 26 12 6
57 sm 485 63 28 1 8
7-10 sm 186 56 26 14 4
10+ sm 127 73 18 4 5
CIUDAD
Tijuana 500 62 i 16 3
Tuxtla 500 62 26 8 5
Guadalajara 501 66 20 9 5
Monterrey 500 58 30 5 7
Mérida 600 76 16 3 5
Zona Melrop CM 992 51 25 15 9

Fuente: Opinién Profesional, $.A de C.V, 1992.
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Cuadro 4.2.31
Agosto 1992

En lo que se refiere a sus hijos 0 en general a las generaciones futuras
de mexicanos, con un Tratado de Libre Comercio, ¢ cudl cree usted que
serd el efecto sobre sus vidas cuando crezcan: mejor, igual o peor
en cuanto a... suingreso?

Entrevistas Mejor Igual Peor NIS -NIC
CONJUNTO 3446 49 24 14 13
SEXO
Masculing 1681 48 22 16 14
Femenino 1765 50 26 12 13
EDAD
18-25 afos 1021 51 22 14 13
26-40 afios 1320 51 16 12 12
41-60 afios 834 46 24 16 14
61 o mas aflos 21 39 27 17 17
ESCOLARIDAD
Prim o menos 991 44 26 13 18
Sec-prep Inc 1226 47 24 16 14
Prep + 1229 55 22 13 9
INGRESO
0-1 sal min 441 30 16 30 24
1-3 sal min 1416 49 26 12 14
3-7 sal min 1237 55 25 9 10
7 6 + 53l min 351 66 21 17 6
CIUDAD
Tijuana 499 56 28 3 13
Tuxtia 500 40 27 14 19
Guadalajara 502 63 16 10 1
Monterrey 499 Al 18 2 9
Mérida 498 66 24 3 7
Zona Metrop CM 048 45 25 16 14

Fuente: Opinién Profesional, S.A de C.V, 1992,
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Cuadro 4.2.32
Diciembre 1992

En lo que se refiere a sus hijos o en general a las generaciones futuras
de mexicanos, con un Tratado de Libre Comercio, ¢cudl cree que serd el
efecto sobre sus vidas cuando crezcan: mejor, igual o peor en cuanto a

su ingreso?

Entrevistas Mejor Igual Peor NIS-NIC
CONJUNTO 3493 48 25 12 15
SEXO
Masculino 1696 49 26 12 13
Femenino 1797 47 23 12 17
EDAD
18-25 afios 078 48 28 11 12
28-40 afios 1348 49 26 12 13
41-60 aflos 883 49 19 13 19
610 mas afios 000 45 20 12 20
ESCOLARIDAD
Prim 0 menos 900 42 23 14 20
Sec-prep inc 1352 45 28 13 14
Prep + 1241 56 21 11 12
INGRESO
0-1sm 335 41 19 17 24
1-3sm 1460 45 26 13 16
35sm 967 51 28 10 1"
57 sm 389 50 20 13 17
7-10 sm 209 63 19 9 9
10+ SM 133 70 13 10 7
CIUDAD
Tijuana 501 56 30 5 9
Tuxtla 499 48 20 13 19
Guadalajara 499 67 13 10 10
Monterrey 501 58 25 5 12
Mérida 500 73 18 3 6
Zona Metrop CM 993 45 26 14 16

Fuente: Opinién Profesional, S.A de C.V, 1992.
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Cuadro 4.2.33
Noviembre 1993

En to que se refiere a sus hijos o en general a las generaciones

futuras, con un Tratado de Libre Comercio, jcudl cree que sera

el efecto sobre sus vidas cuando crezcan: mejor, igual o peor en
cuanto a ...su ingreso?

Entrevistas Mejor Igual Peor Ns-Nc
NACIONAL 3493 50 25 13 12
SEXO
Masculino 1728 51 25 13 11
Femenino 1765 50 24 13 12
EDAD
18-25 sfios 1000 54 23 11 12
26-40 sfios 1405 51 25 13 11
41-60 afios 843 50 25 14 11
61 0 mas afios 245 36 29 2 4
ESCOLARIDAD
Prim 0 menos 946 43 26 16 15
Sec-Prep inc 1476 51 27 12 1"
Prep + 10M 58 20 12 10
INGRESO
0-1sm 397 39 27 19 15
1-3sm 1277 49 25 13 13
3-5sm 1021 54 25 12 10
5-7 sm 485 52 24 12, 12
7-10sm 186 58 20 14 9
10 +sm 127 69 8 6 7
CIUDAD
Tijuana 500 61 23 9 7
Tuxila 500 50 3 7 9
Guadalajara 501 57 27 9 8
Monlerrey 500 52 29 § 14
Mérida 500 74 " 14 3 10
Zona Melrop CM 992 47 24 16 13

Fuente: Opinion Profesional, S.A de C.V, 1992,

131



La opinion publica y las perspectivas del TLC

Cuadro 4.2.34
Diciembre 1992

Y en concreto, ¢cree usted que el TLC va a ser bueno o
malo para usted?

Entrevistas Bueno Malo No sabe
CONJUNTO 3312 59 20 2
SEXO
Masculino 1643 62 21 17
Femenino 1720 55 20 25
EDAD
18-25 afios 955 59 20 22
26-40 aflos 1303 62 21 17
41-60 afios 848 58 19 23
61 0 mas afios 226 47 25 28
ESCOLARIDAD
Prim 0 menos 857 49 24 27
Sec-prep Inc 1300 56 22 22
Prep + 1215 69 16 15
INGRESO
0-1sm 314 41 28 30
1-3sm 1413 55 22 23
3-5sm 933 64 16 21
5-7sm 376 61 24 15
7-10sm 205 79 14 7
10+ sm 131 80 14 6
CiUDAD
Tljuana 480 n 14 16
Tuxtla 490 59 17 24
Guadalajara 499 68 15 17
Monterrey 489 73 8 20
Mérida 499 76 10 14
Zona Metrop CM 923 56 22 22

Fuente: Opinién Profesional, S.A de C.V, 1992,
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Cuadro 4.2.35
Noviembre 1993

En concreto, ¢ cree usted que el TLC va a ser bueno o malo
para usted?

Entrevistas Bueno Malo No sabe
NACIONAL 3418 62 20 18
SEXO
Masculino 1696 63 20 17
Femenino 1722 62 19 19
EDAD
18-25 aflos 979 65 20 14
26-40 afios 1374 63 20 17
41-60 afios 825 61 17 22
61 0 m4s afios 240 52 22 26
ESCOLARIDAD
Prim o menos g23 55 21 24
Sec-prep inc 1442 66 17 17
Prep + 1053 65 22 13
INGRESO
0-1sm 386 45 29 27
1-3sm 1249 58 21 21
3-5sm 1000 68 17 16
§-7sm 473 72 17 "
7-10 sm 185 68 16 16
10 +sm 125 78 11 1
CIUDAD
Tijuana 486 62 20 18
Tuxtla 493 65 17 18
Guadalajara 496 63 21 17
Monterrey 486 65 8 28
Mérida 498 7 9 14
Zona Metrop CM 959 61 22 17

Fuente: Opinidn Profesional, $.A de C.V, 1992.
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Cuadro 4.2.36
Abril 1991

¢ Cree usled que un TLC entre EUA y Canada podrla traerle
algin beneficio personal?

Entrevistas Si No
CONJUNTO 3451 61 a3
SEXO
Masculino 1658 G4 36
Femenino 1793 59 41
EDAD
18-25 aftos 1114 Gt 39
26-40 afios 1217 65 35
41-60 aflos ) 800 59 41
61 0 mas afios 320 54 46
ESCOLARIDAD
Prim o menos 042 51 49
Sec-prep inc 1305 61 39
Prep + 1204 70 30
{NGRESO
0-1 sal min 581 46 54
1-3 sal min 1758 59 41
3-7 sal min 899 74 26
76+ salmin 212 75 25
CIUDAD
Tijuana 499 79 2
Tuxila 497 7 29
Guadalajara 500 61 39
Monterrey 501 77 23
Mérida 489 50 50
Zona Metrop CM 965 60 40

Fuente: Opinién Profesional, S.A de C.V, 1991
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Cuadro 4.2.37
Agosto 1992

¢4 Cree usted que con la firma del TLC con E.U.Ay Canada
podria traerle algin beneficio personal?

Entrevistas ;l No No sabe
CONJUNTO 3404 43 39 18
SEXO
Masculino 1665 45 40 15
Femenino 1739 40 38 22
EDAD
18-25 aflos 1012 45 35 20
26-40 afios 1301 46 39 16
41-60 aflos 827 42 40 18
61 0 mas aflos 264 23 52 25
ESCOLARIDAD
Ptimo menos 878 30 50 20
Sec-prepinc 1208 38 39 22
Prep + 1218 58 29 13
INGRESO
0-1 sal min 435 20 56 25
1-3salmin 1402 42 39 19
3-7salmin 1218 49 32 18
76 +salmin 347 50 34 6
CIUDAD
Tijuana 490 54 26 20
Tuxlla 494 43 35 22
Guadalajara 499 45 43 11
Monterrey 497 53 30 17
Mérida 492 54 32 14
Zona Metrop CM 932 41 40 19

Fuente: Opinl6n Profesional, S.A de C.V, 1992
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Cuadro 4.2.38
Diciembre 1992

. Cree usted que la firma del TLC con EUA y Canada podria traeile
algun beneficio personal?

Entrevistas Si No No sabe

CONJUNTO 3458 44 8 18
SEXO

Masculino 1683 48 34 18
Femenino 1715 40 43 18
EDAD

18-25 afios am 42 a7 21
26-40 afios 1335 48 34 18
41.60 afios 874 42 42 15
61 0 mas afios 278 32 49 19
ESCOLARIDAD

Prim o menos 890 33 49 19
Sec-prep Inc 1338 41 39 19
Prep + 1230 54 29 16
INGRESO

0-1 sm 330 26 52 22
1-3sm 1449 39 42 19
3-5sm 054 51 32 17
5-7 sm 87 48 35 16
7-10 sm 206 60 22 18
10 + M 132 66 26 8
CIUDAD

Tijuana 495 64 22 14
Tuxtia 493 43 36 21
Guadalajara 496 53 35 12
Monterrey 498 48 a3 19
Mérida 498 53 38 9
Zona Metrop CM 978 42 39 19

Fuente: Opinién Profesional, S.A de C.V, 1992,
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Cuadro 4.3.1
Agosto 1992

Con el Tralado de Libre Comercio, ¢ qué cree que ocurra con los productos
que consume regularmente? Que su variedad aumente o disminuya

Entrevistas Aumente Siga Igual Disminuya NIS - NIC
CONJUNTO 3446 64 22 7 6
SEXO
Masculino 1681 66 22 8. 5
Femenino 1765 63 22 7 8
EDAD
18-25 aftos 1021 67 21 7 5
26-40 aftos 1320 67 20 8 5
41-60 aftos 834 63 22 8 7
610 mas afios 2N 44 33 9 15
ESCOLARIDAD
Prim o0 menos 991 51 28 9 12
Sec-prep Inc 1226 63 22 8 6
Prep + 1229 17 16 5 2
INGRESO
0-1 sal min 441 44 26 16 14
1-3 sal min 1416 64 24 6 6
3-7 sal min 1237 7 18 6 5
7 6 + sal min 351 73 17 5 5
CIUDAD
Tijuana 499 n 21 5 3
Tuxtla 500 56 21 10 13
Guadalajara 502 " 1" 13 5
Monterrey 499 79 13 2 6
Mérida 498 80 12 3 5
Zona Metrop CM 948 62 24 7 7

Fuente: Opinién Profesional, S.A de C.V, 1992.
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Cuadro 4.3.2
Diciembre 1992

Con el Traldo de Libre Comercio, ¢ qué cree usted que ocurra con los
productos que usted consume regularmente?
Que su variedad, aumente o disminuya

Entrevistas Aumente Siga iguat Disminuya NiS-NIC
CONJUNTO 3493 62 25 7 6
SEXO
Masculino 1696 G4 23 7 ]
Femenino 1797 60 26 7 8
EDAD
18.-25 aflos 978 62 28 6 4
26-40 afos 1348 63 23 7 7
41-60 afos 863 63 22 8 6
61 0 mas ahos 284 54 28 4 15
ESCOLARIDAD
Prim 0 menos 900 54 27 6 13
Sec-prep inc 1352 68 217 10 5
Prep + 1241 72 20 4 3
INGRESO
0-1 sm 335 53 24 6 17
1-3sm 1460 61 26 7 6
3-5sm 967 64 24 7 5
5.7 sm 389 61 27 8 4
7-10sm 209 70 22 3 5
10 + sm 133 84 9 6 1
CIUDAD
Tijuana 501 65 23 5 7
Tuxila 499 61 20 8 1"
Guadalajara 499 78 " 6 5
Monterrey 501 74 21 2 3
Mérida 500 85 9 3 2
Zona Metrop CM 993 59 27 8 7

Fuente: Opinién Profesional, S.A de C.V, 1992
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Con el Tratado de Libre Comercio, (qué cree que ocurra con los produclos

Cuadro 4.3.3
Agosto 1992

que consume regularmente? Que su calidad aumente o disminuya

Entrevistas Aumente Siga igual Disminuya NIS - NIC
CONJUNTO 3446 60 24 11 5
SEXO
Masculino 1681 59 25 12 4
Femenino 1765 60 24 10 6
EDAD
18-25 aflos 1021 66 20 10 4
26-40 aftos 1320 61 24 10 5
41-60 afos 834 55 28 1 5
61 o mas afios 21 45 k)| 13 1"
ESCOLARIDAD
Prim 0 menos 991 48 29 13 10
Sec-prep inc 1226 58 26 12 4
Prep + 1229 72 19 7 2
INGRESO
0-1 sal min 441 42 27 20 "
1-3 sal min 1416 60 25 9 5
3-7 sal min 1237 64 23 ] 3
76 + sal min 351 67 19 12 2
CIUDAD
Tijuana 499 68 20 8 4
Tuxtla 500 61 6 10 12
Guadalajata 502 66 13 16 6
Monterrey 499 B0 1 3 6
Mérida 498 78 12 4 5
Zona Metrop CM 948 56 27 1 5

Fuente: Opinién Profesiottal, 8.A de C.V, 1992.
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Cuadro 4.34
Diciembre 1992

Con el Tratdo de Libre Comercio, ¢ qué cree usted que ocurra con los
productos que usted consume regularmente?
Que su calidad, aumente o disminuya

Entrevistas Aumente Slgaigual Disminuya NIS-NIC
CONJUNTO 3493 54 24 14 8
SEXO
Masculino 1696 56 23 14 8
Femenino 1797 51 26 14 9
EDAD
18-26 aflos 978 53 29 12 6
26-40 afos 1348 55 21 16 8
41.60 afios 883 54 23 14 9
61 0 mas aflos 284 45 25 1" 19
ESCOLARIDAD
Prim o menos 800 43 28 14 15
Sec-prep inc 1362 51 26 16 7
Prep + 1241 64 19 1 6
INGRESO
0-1sm 335 44 26 14 16
1-3sm 1460 50 27 15 8
3-6sm 967 54 24 14 8
6-78m 389 65 21 10 4
7-10 sm 209 67 13 9 10
10+ sm 133 74 13 6 7
CIUDAD
Tijuana 501 65 24 8 4
Tuxila 499 54 25 7 14
Guadalajara 499 Al 11 13 5
Monterrey 501 74 18 4 4
Mérida 500 80 9 9 2
Zona Metrop CM 993 49 26 15 9

Fuente: Opinion Profesional, S.A de C.V, 1992,



La opinidn pablica y las perspectivas del TLC

Cuadro 4.3.5
Agosto 1992

Con el Tratado de Libre Comercio, 4 qué cree que ocurra con los productos
que consume regularmente? Que el precio aumente o disminuya

Entrevistas Aumente Siga igual Disminuya NIS - NIC
CONJUNTO 3446 48 21 19 12
SEXO
Masculino 1681 48 22 19 11
Femenino 1765 49 20 18 14
EDAD
18-25 afios 1021 51 19 20 10
26-40 afios 1320 49 22 18 1"
41-60 afios 834 46 22 19 13
61 0 mas afios 21 41 20 16 22
ESCOLARIDAD
Prim o menos 991 50 17 16 17
Sec-prep inc 1226 46 24 19 11
Prep + 1229 49 21 20 10
INGRESO
0-1 salmin 441 49 18 18 15
1-3 sai min 1416 50 20 19 1"
3-7 salmin 1237 47 22 18 14
76+ salmin 351 45 29 19 8
CIUDAD
Tljuana 499 42 25 23 10
Tuxtla 500 43 17 24 16
Guadalajara 502 53 14 26 8
Monterrey 499 54 16 20 10
Mérida 498 44 19 28 9
Zona Melrop CM 948 48 22 17 13

Fuente: Opinion Profesional, 5.A de C.V, 1992.
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Cuadro 4.3.6
Diciembre 1992

Con el Tratado de Libre Comercio, ¢qué cree usted que ocurra con los

productos que usted consume regularmente?

Que su precio, aumente o disminuya

Entrovistas Aumente Siga igual Disminuya NIS-NIC
CONJUNTO 3493 50 25 12 13
SEXO
Masculino 1696 A7 26 16 13
Femenino 1707 62 24 10 13
EDAD
18-25 afios 978 51 29 12 9
26-40 aftos 1348 50 23 14 14
41-60 afos 883 50 24 12 14
61 o mas aftos 284 44 25 9 22
ESCOLARIDAD
Prim o menos 900 62 22 8 18
Sec-prep inc 1362 48 27 13 12
Prep + 1241 49 24 15 11
INGRESO
0-1sm 335 56 15 9 20
1-3sm 1460 47 27 13 12
3-58m 967 51 25 " 12
5-7 sm 389 50 26 14 10
7-10sm 209 50 20 20 "
10 +sm 133 56 20 7 17
CIUDAD
Tijuana 501 40 30 16 14
Tuxtla 499 49 23 1" 17
Guadalajara 499 62 14 14 10
Monterrey 501 58 22 1 9
Mérida 500 62 14 18 6
Zona Metrop CM 993 48 26 12 14

Fuente: Opinién Profesional, S.A de C.V, 1992,
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Cuadro 4.3.7
Abril 1991

¢Cree usted que con un TLC con EUA y Canada las ventas
de los productos mexicanos en el extranjero
aumentaran o disminuirdn?

Entrevistas Aumentaran Siga lgual Disminuiran No sabe
CONJUNTO 3450 60 17 13 10
SEXO
Masculino 1658 62 16 15 7
Femenino 1792 57 19 12 12
EDAD
18-26 afios 1113 58 16 17 10
26-40 afios 1217 63 19 12 7
41-60 afios 800 61 16 12 10
61 0 mas afios 320 50 19 10 21
ESCOLARIDAD
Prim o0 menos 942 53 17 14 16
Sec-prep Inc 1305 58 19 14 9
Prep + 1203 67 16 12 5
INGRESO
0-1 sal min 581 55 20 12 13
1-3 sal min 1757 59 18 14 9
3-7 sal min 899 63 16 13 ]
76 +salmin 212 62 12 16 10
CIUDAD
Tijuana 499 59 18 17 16
Tuxlla 497 59 15 7 19
Guadalajara 500 68 9 14 9
Monterrey 6500 66 12 9 12
Mérida 489 63 13 10 14
Zona Metrop CM 965 58 19 14 9

Fuente; Opinién Profesional, 8.A de C.V, 1991
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Cuadro 4.3.8
Agosto 1992

¢Cree usted que con un TLC con E.U.A y Canada, la venta de los produclos
mexicanos en el extranjero, aumentara o disminuird?

Entrevistas Aumentaran Siga Disminuird No sabe
lgual

CONJUNTO 3407 52 21 16 11
SEXO
Masculing 1665 53 20 18 8
Femenino 1742 52 22 14 13
EDAD
18-25 afios 101 52 23 17 8
26-40 aflos 1304 55 20 16 8
41-60 afos 826 63 22 13 12
61 0 mas afios 266 38 21 20 22
ESCOLARIDAD
Prim o menos 972 46 22 15 17
Sec-prepinc 1213 48 23 18 1"
Prep + 1222 62 18 15 5
INGRESO
0-1 sal min 432 39 17 25 19
1-3 sal min 1397 63 23 14 "
3-7 sal min 1227 57 21 14 8
74+ saimin 350 64 19 21 6
ClUDAD
Tijuana 494 G2 21 9 8
Tuxila 492 54 18 1" 16
Guadalajara 501 60 13 19 7
Monlerrey 492 62 15 ] 13
Mérida 495 69 15 5 1"
Zona Melrop CM 933 50 13 17 11

Fuente: Opinidn Profesional, S.A de C.V, 1992.
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L.a opinién publica y las perspectivas del TLC

Cuadro 4.3.9
Diciembre 1992

+Cree usted que con un TLC con EUA y Canada la venta de productos
mexicanos en el extranjero aumentara o disminuira?

Entrevistas Aumentara Sega Disminuira NIS
igual

CONJUNTO 3456 48 27 14 11
SEXO
Masculino 1684 51 27 14 8
Femenino 1772 4G 27 14 14
EDAD
18-25 afios 969 50 27 16 9
26-40 afos 1336 51 25 14 9
41-60 aflos 872 45 30 12 13
61 o mas afios 279 40 23 14 23
ESCOLARIDAD
Prim 0 menos 883 37 30 14 19
Sec-prep Inc 1339 46 27 15 12
Prep + 1234 58 24 12 5
INGRESO
0-1sm 332 37 24 14 25
1-3sm 1439 46 27 16 1
3-5sm 058 50 29 11 9
§-7 sm 386 50 32 1" 7
7-10sm 208 69 20 9 2
10 + SM 133 68 " 12 10
CIUDAD
Tijuana 497 70 13 11 5
Tuxtla 497 53 18 1 19
Guadalajara 498 62 10 16 12
Monterrey 498 62 17 8 14
Mérida 498 73 10 10 7
Zona Metrop CM 968 45 30 14 "

uente: Opinion Profesional, S.A de C.V, 1992
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La opinién publica y las perspectivas del TLC

¢ Cree usted que con el TLC las ventas de los productos
mexicanos en el extranjero; aumentaran o disminuirdn?

Cuadro 4.3.10
Noviembre 1993

Entreyistas Aumentardn  Siga Disminuiran No sabe
igual

NACIONAL 3460 53 22 15 10
SEXO
Masculino 1708 56 21 14 10
Femenino 1762 51 22 16 1"
EDAD
18-25 afos 994 55 19 17 9
26-40 afos 1391 54 21 15 10
41-60 aflos 834 53 23 12 12
61 o mas afios 241 44 27 16 14
ESCOLARIDAD
Prim o menos 935 52 23 13 13
Sec-Prep inc 1458 51 23 15 10
Prep + 1067 58 17 17 7
INGRESO
0-1sm 391 48 19 18 15
1-3sm 1266 52 21 16 1"
3-5sm 1012 55 21 15 8
5-7sm 478 55 25 12 9
7-105m 186 50 22 18 10
10 + sm 127 68 18 e} 6
CIUDAD
Tijuana 498 53 36 5 6
Tuxtla 498 62 16 15 6
Guadalajara 500 58 15 19 8
Monlerrey 492 52 27 6 15
Mérida 497 70 13 11 6
Zona Metrop CM 976 52 22 16 10

Fuente: Opinién Profesional, 8.A de C.V, 1992,
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También se ha dicho que uno de los objetives del TLC es
incrementar [a calidad de los producios mexicanos

para competir en el extranjero.

(Piensa usled que México esta capacitado o ne con este objelive?

Cuadro 4.3.11
Abrif 1991

Entrovistas Si Sien parle No No sabo
CONJUNTO 3449 56 25 13 &
SEXO
Masculino 1658 56 23 16 4
Femenino 1791 &6 26 1" 7
EDAD
18-25 afios 1113 58 22 15 5
26-40 afios 1217 55 27 14 3
41-60 afios 800 56 24 12 7
61 o mas afios 318 48 28 8 16
ESCOLARIDAD
Prim o menos 941 52 22 13 13
Sec-prep Inc 1305 58 26 11 5
Prep + 1203 56 26 17 1
INGRESO
0-1 sal min 581 60 19 i1 10
1-3 88! min 1766 64 26 13 7
3-7 sal min 899 57 28 13 2
76 +salmin 212 53 22 23 3
CIUDAD
Tijuana 408 53 32 10 5
Tuxtla 497 45 32 15 8
Guadalajara 500 G7 9 21 4
Monterrey 501 56 23 14 7
Mérida 488 56 23 14 7
Zona Metrep CM 965 56 26 13 6

Fuente: Opinion Profesional, S.A de C.V, 1991,
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Cuadro 4.3.12
Agosto 1992

También se ha dicho que uno de los objetivos de! TLC es incrementar la
calidad de los productos mexicanos para competir con el extranjero,

ipiensa usted que México esta capacitado o no para cumplir con

este objetivo?

Entrevistas Si Sien parte No No sabe
CONJUNTO 3414 40 34 21 5
SEXO
Masculino 1669 7 35 24 4
Femenino 1745 43 34 17 6
EDAD
18-25 afios 1014 40 34 22 3
26-40 afios 1309 42 35 20 3
41-60 afos 625 39 35 20 6
61 0o mas aflos 266 34 26 25 15
ESCOLARIDAD
Prim o menos 974 40 27 23 10
Sec-prep inc 1214 36 39 20 5
Prep + 1226 44 34 20 1
INGRESO
0-1 sal min 429 28 35 30 7
1-3 sal min 1403 40 35 19 6
3.7 sal min 1232 46 34 17 3
74+ salmin 349 37 27 33 3
CIUDAD
Tijuana 495 40 48 9 3
Tuxtla 498 36 39 17 8
Guadalajata 501 54 18 22 6
Monterrey 493 52 34 8 [}
Mérida 494 52 27 17 5
Zona Metiop CM 933 37 35 23 5

Fuente: Opinion Profesional, $.A de C.V, 1992,
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Cuadro 4.3.13

Diciembre 1992

Se ha dicho que uno de los objetivos del TLC es incrementar la calidad

de los productos mexicanos para competir en el extranjero. ;Piensa

usted que México esta capacitado o no para cumplir con este objetiva?

Entrovistas Si Sien parte No No sabe
CONJUNTO 3483 kk] 40 21 6
SEXO
Masculino 1693 32 42 22 4
Femnenino 1780 33 39 20 8
EDAD
18.25 afios 076 30 45 21 4
26-40 afos 1344 34 41 19 6
41.60 afios 882 n a8 24 5
81 0 mas afios 284 3 N 22 12
ESCOLARIDAD
Prim o menos 898 28 36 26 10
Sec-prep Inc 1348 32 42 20 6
Prep + 1237 37 42 18 3
INGRESO
0-1sm 334 24 30 34 12
1-3 sm 1455 33 38 22 7
36sm 965 34 47 15 4
5-7sm 389 31 43 23 3
7-10sm 208 38 49 13 1
10 +sm 132 48 23 23 6
CIUDAD
Tijuana 499 37 46 14 3
Tuxtla 498 32 45 16 7
Guadalajara 498 56 18 20 5
Monterrey 501 33 42 17 8
Mérida 500 46 35 14 5
Zona Metrop CM 987 30 42 22 6

Fuente: Opinién Profesional, S.A de C.V, 1992.
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Cuadro 4.3.14
Diciembre 1992

En su opinion, ¢cree usted que es muy probable o poco probable que con el
Tratado de Libre Comercio ocuira... Que los mexicanos nos convirtamos en
maquiladores de otros palses?

Entrevistas  Muy probable Probable  Poco probable N/S-NIC
CONJUNTO 3493 35 32 18 15
SEXO
Masculino 1696 35 35 19 1
Femenino 1797 35 30 17 18
EDAD
18-25 afios 978 35 37 13 16
26-40 afios 1348 38 30 21 11
41-60 afos 883 32 33 21 14
61 o mas aflos 284 31 22 15 32
ESCOLARIDAD
Prm o menos 900 34 29 15 23
Sec-prepinc 1352 33 34 17 15
Prep + 1241 38 32 22 8
INGRESO
0-1 sm 3B 31 3 10 28
1-3sm 1460 35 33 15 17
3-5sm 967 37 3 22 10
6-7 sm 389 34 3 25 10
7-10sm 209 35 37 21 7
10 + sm 133 a7 16 25 1"
CIUDAD
Tijuana 501 44 3N 20 5
Tuxila 499 27 35 27 10
Guadalajara 499 60 18 15 6
Monterrey 501 31 36 22 12
Mérida 500 40 38 16 6
Zona Meliop CM 993 33 a3 18 16

Fuente: Opinién Profesional, S.A de C.V, 1992,
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Cuadro 4.3.15
Diciembre 1992

En su opinidn, ¢ cree usted que es muy probable o poco probable que con el
Tratado de Libre Comercio ocurra... Que los demds palses nos inunden con
productos chatarra?

Entrevistas  Muy probable Probable  Poco probable NIS-NIC
CONJUNTO 3492 41 32 17 10
SEXQ
Masculino 1696 41 31 20 8
Femenino 1786 41 32 14 13
EDAD
18-25 afos 977 42 35 13 9
26-40 afios 1348 41 30 20 9
41-60 aflos 883 41 33 16 10
61 o mas afios 284 42 20 14 25
ESCOLARIDAD
Pfim o menos 900 40 28 13 18
Sec-prep inc 1352 41 35 14 9
Prep + 1240 42 30 22 6
INGRESO
0-1sm 335 37 30 13 20
1-3sm 1459 42 34 13 1
3.5sm 967 40 33 20 8
5.7 sm 389 44 27 23 6
7-10sm 209 38 29 24 9
10 + sm 133 52 7 28 12
CIUDAD
Tijuana 501 41 29 25 5
Tuxtla 499 34 36 21 9
Guadalajara 499 57 20 18 5
Monterrey 501 30 35 21 14
Mérida 499 44 35 16 5
Zona Metrop CM 993 41 32 16 1

Fuente: Opinién Profesional, S.A de C.V, 1992.



L.a opinién publica y las perspectivas del TLC

Cuadro 4.3.16
Diciembre 1992

En su opinidn, ¢cree usted que es muy probable o paco probable que con el
Tratado de Libre Comercio ocurra... Que con la entrada de empresas
extranjeras haya méas deterioro del medio ambiente?

Entrevistas  Muy probable Probable  Poco probable NIS-NIC

CONJUNTO 3493 44 32 17 8
SEXO

Masculino 1696 43 33 18 6
Femenino 1797 44 30 15 10
EDAD

18-25 afios 978 46 32 14 8
26-40 afios 1348 43 35 16 6
41-60 afios 883 44 29 21 7
61 0 més aflos 284 39 24 16 21
ESCOLARIDAD

Prim 0 menos 900 44 28 12 16
Sec-prep inc 1352 43 k2] 16 7
Prep + 1244 44 3 21 4
INGRESO

0-1sm 335 40 36 10 14
1.3sm 1460 43 30 16 10
3.6sm 967 46 33 16 5
6.7 sm 389 46 30 20 3
7-10 sm 209 LY 35 23 0
10+sm 133 41 27 29 3
CIUDAD

Tijuana 501 45 31 18 6
Tuxtla 499 50 34 1" 6
Guadalaja 499 66 18 1 4
Monterrey 501 29 35 24 2
Mérida 500 38 35 22 5
Zona Melrop CM 993 43 3 17 8

Fuente: Opinidn Profusional, .A de C.V, 1992,
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Cuadro 4.4.1
Agosto 1892

Enfo que se refiere a sus hijos o en general a las generaciones futuras
de mexicanos, con un Tratado de Libre Comercio, ¢ cudl cree que sera
el efecto sobre sus vidas cuando crezcan: mejot, igual o peor
en cuanto a...educacion?

Entrovistas Mejor Igual Peor NIS - NiC
CONJUNTO 3446 58 23 10 8
SEXO
Masculino 1661 60 21 12 7
Femenino 1765 57 25 9 9
EDAD
18-26 afios 1021 62 20 10 8
26-40 aftos 1320 6t 24 9 ¢}
41-60 afios 834 55 24 1 10
81 0o mas afios 27t 43 28 15 14
ESCOLARIDAD
Prim o menos 994 51 26 10 13
Sec-prep Inc 1226 56 22 13 9
Prep + 1229 66 22 8 3
INGRESO
0-1 salmin 441 41 17 26 16
1-3 sal min 1416 GO 23 8 9
3-7 sal min 1237 62 25 8 5
74+ salmin 351 58 26 13 4
CIUDAD
Tijuana 499 61 30 3 &
Tuxtla £00 57 26 7 H
Guadalajara 502 73 13 6 8
Montertey 499 74 18 Z §
Mérida 498 74 16 4 6
Zona Melrop CM 048 55 25 12 9

Fuente: Opinién Profesional, S.A de C.V, 1992,



La opinién publica y las perspectivas del TLC

Cuadro 4.4.2
Diciembre 1992

En lo que se refiere a sus hijos o en general a [as generaciones futuras
de mexicanos, con un Tratado de Libre Comercio, ¢cual cree que sera el
efecto sobre sus vidas cuando crezcan: mejor, igual o peor en cuanto a

educacion?

Entrevistas Mejor Igual Peor NIS-NIC
CONJUNTO 3493 54 30 9 8
SEXO
Masculino 1696 55 30 8 8
Femenino 1797 53 29 10 8
EDAD
18-26 afios 978 51 33 9 7
26-40 afios 1348 55 27 9 8
41.60 afios 883 55 30 7 8
61 o mas afios 284 49 28 8 14
ESCOLARIDAD
Prim o menos 800 A7 31 7 14
Sec-prep inc 1352 49 36 9 6
Prep + 1241 63 21 10 5
INGRESO
0-1sm 335 51 26 9 14
1-3sm 1460 49 34 9 8
3-6sm 967 55 k] 7 7
5-7sm 389 56 25 10 9
7-10 sm 209 77 12 9 2
10 + sm 133 " 18 5 6
CIUDAD
Tijuana 6501 64 29 3 3
Tuxtla 499 55 29 7 9
Guadalajara 499 78 9 8 4
Monterrey 601 68 27 2 3
Mérida 500 78 16 2 4
Zona Melrop CM 993 49 32 10 9

Fuente: Opinién Profesional, S.A de C.V, 1992,
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Cuadro 4.4.3
Noviembre 1993

En lo que se reflere a sus hijos o en general a las generaciones

futuras, con un Tralado de Libre Comercio, ¢ cudl cree que serd

el efeclo sobre sus vidas cuando crezcan: mejor, igual o peor en
cuanto a ...educacién?

Entrovistas Mejor lgual Peor Ns-Nc
NACIONAL 3493 56 27 9 8
SEXO
Masculino 1728 57 28 8 7
Femenino 1765 54 27 10 9
EDAD
18-25 afios 1000 58 26 7 9
26-40 afos 1405 57 28 8 7
41-60 afos 843 54 27 H 9
61 0 més aflos 245 46 28 7 10
ESCOLARIDAD
Prim o menos 046 48 27 1" 14
Sec-Prep inc 1476 56 30 7 7
Prep + 1071 64 22 9 5
INGRESO
0-1 sm 397 43 35 12 10
1-3 sm 1277 56 26 9 9
3-5sm 1021 59 26 7 8
5-7 sm 485 51 30 10 9
7-10 sm 188 62 24 10 4
10 +sm 127 73 16 4 6
CIUDAD
Tijuana 500 50 ki 12 7
Tuxtls 500 GS 24 5 2
Guadalajara 501 62 24 8 6
Monterrey 500 59 28 5 8
Mérida 500 76 15 5 4
Zona Metrop CM 992 53 28 10 9

Fuente: Opinion Profesional, S.A de C.V, 1992.



La opinidn piblica y las perspectivas del TLC

Cuadro4.4.4
Agosto 1992

En lo que se refiere a sus hijos o en general a las generaciones futuras
de mexicanos, con un Tratado de Libre Comercio, ¢, cudl cree que serd
el efecto sobre sus vidas cuando crezcan: mejor, igual o peor
en cuanlo a...vida familiar?

Entrevistas Mejor Igual Peor NIS - NiC
CONJUNTO 3446 41 39 9 10
SEX0
Masculino 1681 41 39 11 9
Femenino 1765 42 39 8 11
EDAD
18.25 afios 1021 42 40 8 1
26-40 afios 1320 44 38 9 8
41-60 afos 834 39 40 10 10
61 o mas afios 27 35 37 11 16
ESCOLARIDAD
Prim o menos 991 39 38 8 15
Sec-prep inc 1226 38 40 12 10
Prep + 1229 47 39 7 7
INGRESO
0-1 sal min 441 26 3te 21 22
1-3 sal min 1416 44 8 8 10
3-7 sal min 1237 43 43 6 7
7 6 + sal min 351 47 40 1 2
CIUDAD
Tijuana 499 43 43 3 10
Tuxtla 500 31 43 11 14
Guadolajara 502 59 22 11 9
Monterrey 499 63 27 3 7
Mérida 498 51 32 7 10
Zona Metrop CM 948 kg 42 10 "

Fuente: Opinion Profesional, S.A de C.V, 1992.
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Cuadro 4.4.5
Diciembre 1992

En lo que se refiere a sus hijos o en general a las generaciones futuras
de mexicanos, con un Tratado de Libre Comercio, ¢cudl cree que sera el
efecto sobre sus vidas cuando crezcan; mejor, igual © peor en cuanto a

vida familiar?

Entrevistas Mejor igual Peor NIS-NIC
CONJUNTO 3483 36 44 10 10
SEXO
Masculino 1696 37 44 10
Femenino 1797 35 44 9 11
EDAD
18-26 afios 978 35 49 8 8
26-40 afios 1348 38 42 10 10
41-60 afios 883 35 44 12 10
61 0 mas afios 284 37 38 8 16
ESCOLARIDAD
Prim o menos 900 35 39 12 14
Sec-prep Inc 1352 33 49 2} 8
Prep + 1241 41 41 1] 9
INGRESO
0-1sm 335 37 317 12 14
1-3 8m 1460 34 45 11 10
3-5sm 967 36 51 5 7
5-7sm 389 38 38 12 13
7-10sm 209 44 35 9 11
10+ SM 133 52 26 14 7
CIUDAD
Thuana 501 46 43 4 7
Tuxiia 499 42 35 12 1
Guadalajara 499 64 16 10 9
Montefrey 501 48 46 2 4
Mérida 500 50 6 B8 6
Zona Metrop CM 993 32 47 11 1

Fuente: Opinion Profesional, S.A de C.V, 1992.



La opinidn publica y las perspectivos del TLC

Cuadro 4.4.6
Noviembre 1993

En lo que se refiere a sus hijos o en general a las generaciones

fuluras, con un Tratado de Libre Comercio, ¢ cudl cree que serd

el efecto sobre sus vidas cuando crezcan: mejor, igual o peor en
cuanfo a ...vida Familiar?

Entrevistas Mejor Iguat Peor Ns-Nc
NACIONAL 3493 43 38 10 10
SEXO
Masculino 1728 43 38 10
Femenino 1765 43 a7 9 11
EDAD
1825 afios 1000 45 37 8 10
26-40 afios 1405 44 39 9 8
41-60 afios 843 42 36 11 11
61 0 méas aflos 245 34 38 16 ik
ESCOLARIDAD
Prim o menos 046 39 33 13 15
Sec-Prep inc 1476 44 40 8 g
Prep + 10714 a7 40 8 5
INGRESO
0-1 sm 397 33 40 11 16
1-3sm 1277 43 37 10 1
3-5sm 1021 46 37 9 8
57 sm 485 43 38 1" 8
7-10sm 186 45 45 7 3
10 + sm 127 61 26 7 6
CIUDAD
Tijuana 500 31 49 9 1
Tuxlla 500 41 42 g 8
Guadalajara 501 51 32 1 6
Manterrey 500 45 40 6 10
Mérida 500 59 28 7 [
Zona Metrop CM 992 41 39 10 10

Fuente: Opinion Profesional, $.A de C.V, 1992,



La opinion piblica y las perspectivas del TLC

Cuadro 4.4.7
Agosto 1992

En lo que se refiere a sus hijos o en general a las generaciones futuras
de mexicanos, con un Tralado de Libre Comercio, 4 cuél cree que sera
el efecto sobre sus vidas cuando crezcan: mejor, igual o peor
en cuanto a...valores morales?

Entrevistas Mejor lgual Peor NIS -NIC
CONJUNTO 3446 30 43 15 12
SEXO
Masculino 1681 29 44 16 12
Femenino 1765 31 42 14 13
EDAD
18-25 aflos 1021 32 42 13 13
26-40 afios 1320 R 42 15 11
41-60 afios 834 26 45 16 12
61 0 mas afios 21 25 38 17 20
ESCOLARIDAD
Prim 0 menos 991 29 41 13 17
Sec-prep inc 1226 30 41 17 11
Prep + 1229 30 46 14 10
INGRESO
0-1 salmin 441 20 34 25 21
1-3 sal min 1416 34 42 12 12
3-7 sal min 1237 29 46 13 12
74+ salmin 351 27 a7 23 4
CiUDAD
Tijuana 499 24 52 9 15
Tuxtla 500 23 42 18 17
Guadalajara 502 a7 24 17 13
Monterrey 499 54 30 7 9
Mérida 498 33 36 17 14
Zona Metrop CM 948 26 A6 16 12

Fuemie: Opinidn Profesional, S.A de C.V, 1992
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La opinibn publica y las perspectivas del TLC

Cuadro4.4.8
Diciembre 1992

En lo que se refiere a sus hijos o en general a las generaciones fuluras
de mexicanos, con un Tratado de Libre Comercio, ¢ cual cree que sera el
efeclo sobre sus vidas cuando crezcan: mejor, igual o peor en cuanto a
valores morales?

Entrevistas Mejor lgual Pcor NIS-NIC
CONJUNTO 3493 26 47 15 12
SEXQ
Masculino 1696 26 46 17 "
Femenino 1797 26 48 14 12
EDAD
18-25 afios 978 27 50 13 10
28-40 afios 1348 24 A7 17 1
41-60 aflos 883 26 45 15 14
61 o mas afos 284 25 42 15 17
ESCOLARIDAD
Prim o menos 900 26 38 17 19
Sec-prep inc 1362 24 51 15 10
Prep + 1241 27 49 14 9
INGRESO
0-1sm 335 29 33 18 20
1-3sm 1460 26 46 16 12
35sm 967 25 56 12 8
5-7sm 389 23 43 19 15
7-10sm 209 19 50 17 14
10+ SM 133 32 38 18 12
CIUDAD
Tijuana 501 30 48 12 "
Tuxlla 499 25 47 15 12
Guadalajara 499 47 18 17 17
Monlerrey 501 36 48 9 8
Mérida 500 27 41 21 1
Zona Metrop CM 993 23 50 16 12

Fuente: Opinidn Profesional, S.A de C.V, 1992,
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La opinién publica y las perspectivas del TLC

Cuadro 4.4.9
Noviembre 1993

En lo que se refiere a sus hijos o en general a las generaciones

futuras, con un Tratado de Libre Comercio, ¢ cudl cree que serd

el efecto sobre sus vidas cuando crezcan; mejor, igual 0 peor en
cuanto a ...valores morales?

Entrevistas Mejor Igual Peor Ns-N¢
NACIONAL 3492 35 39 15 1"
SEXO
Masculino 1728 34 39 16 1"
Femenino 1764 35 40 13 11
EDAD
18-25 afios 1000 35 39 13 12
26-40 afos 1405 36 39 14 b
41-60 afios 842 34 40 16 10
61 0 mas afios 245 29 39 22 10
ESCOLARIDAD
Prim o menos 945 34 33 18 15
Sec-Prep inc 1476 34 45 12 9
Prep + 1071 36 39 16 9
INGRESO
0-1sm 397 26 40 18 16
1-3 sin 1276 34 40 14 "
3-5sm 1021 38 40 12 10
5-7sm 485 36 37 15 12
7-10 sm 186 32 38 25 5
10+sm 127 48 35 9 9
CIUDAD
Tijuana 500 28 44 15 13
Tuxtla 500 32 44 13 1
Guadalajara 600 44 31 17 8
Monlerrey 500 37 40 10 13
Mérida 500 38 29 18 15
Zona Metrop CM 992 33 41 15 "

Fuente: Opinién Profesional, S.A de C.V, 1992.
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1.4 opinion piblica y las perspectivas del T1.C

Cuadro 4.4.10
Agosto 1992

En 1o que se refiere a sus hijos o en general a las generaciones fuluras
de mexicanos, con un Tratado de Libre Comercio, ¢ cual cree que serd

el efecto sobre sus vidas cuando crezcan: mejor, iguat o peor
en cuanto a...valores religiosos?

Entrevistas Mejor {gual Peor NIS - NIC
CCHNJUNTO 3446 25 47 15 13
SEXO
Masculino 1681 24 48 16 13
Femenlno 1765 27 46 14 13
EDAD
18-25 afios 1021 25 48 14 13
26-40 afos 1320 28 46 15 i
41-60 aflos 834 23 49 15 k)
81 0 mas aflos 2n 21 42 16 2
ESCOLARIOAD
Prim 0 menos 091 24 46 13 17
Sec-prep Inc 1226 25 47 15 12
Prep + 1229 26 A8 16 10
INGRESQ
0-1 sal min 441 17 36 25 22
1.3 53l min 1416 27 48 13 12
3-7 sal min 1237 26 49 13 12
76 + sal min 351 26 51 20 4
CIUDAD
Tijuana 499 18 56 8 17
Tuxtia 500 14 53 16 17
Guadalajara 502 43 29 15 13
Montetrey 499 51 35 6 8
Mérida 498 26 45 14 16
Zona Metrop CM 048 21 50 16 13

Fuente: Qpinidn Profesional, $.A de C.V, 1992.
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La opinién publica y las perspectivas del TLC

Cuadro 4.4.11
Diciembre 1992

Enlo que se refiere a sus hijos o en general a las generaciones futuras
de mexicanos, con un Tratado de Libre Comercio, 4, cudl cree que seré el
efecto sobre sus vidas cuando crezcan: mejor, igual o peor en cuanto a
valores religiosos?

Entrevistas Mejor Igual Peor NIS-NIC
CONJUNTO 3493 22 49 15 13
SEXO
Masculino 1696 22 50 16 13
Femenino 1707 22 49 15 14
EDAD
16-25 afios 978 21 54 14 1
26-40 aflos 1348 23 46 18 13
41-60 aflos 883 21 49 14 15
61 o mas afios 284 24 49 14 13
ESCOLARIDAD
Prim o menos 800 25 39 16 19
Sec-prep inc 1352 21 52 15 12
Prep + 1241 21 53 16 10
INGRESO
0-1 sm 335 30 7 15 18
1-3sm 1460 21 49 17 13
3-5sm 967 21 58 1 9
6-7 sm 389 24 40 19 17
7-10 sm 209 18 54 15 13
10 +s5m 133 26 35 23 17
CIUDAD
Tijuana 501 24 52 10 14
Tuxtla 499 21 49 17 12
Guadalajara 499 47 21 15 17
Monterrey 501 R 51 8 9
Mérida 600 23 61 18 8
Zona Metrop CM 993 19 52 16 13

Fuente: Opinién Profesional, S.A de C.V, 1992,
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La opinién pablica y las perspectivas del TLC

Cuadro 4.4.12
Agosto 1992

£n lo que se refiere a sus hijos o en general a las generaciones fuluras
de mexicanos, con un Tralado de Libre Comercio, ¢ cudl cree usted que
serd el efecto sobre sus vidas cuando crezcan: mejor, igual o peor
en cuanto a... su aprecio por México?

Entrevistas Mejor lgual Peor NIS - NIC
CONJUNTO 3446 46 34 " 10
SEXO
Masculine 1681 46 33 12 9
Femenino 1765 45 35 9 10
EDAD
18-25 afios 1021 47 34 10 8
26-40 afios 1320 44 36 " 9
41-60 afios 834 47 32 10 10
61 o mas afios 2n 40 34 13 14
ESCOLARIDAD
Prim 0 menos 891 44 34 9 13
Sec-prep Inc 1226 44 33 12 "
Prep + 1229 48 36 10 6
INGRESO
0-1 sal min 441 28 29 24 18
1-3 sal min 1416 49 34 8 9
3-7 sal min 1237 47 38 7 8
76+ sal min 351 47 29 16 7
CIUDAD
Tijuana 499 39 47 4 10
Tuxtla 600 3 42 9 16
Guadalajara 502 G0 21 1 9
Monterrey 499 61 27 4 8
Mérida 498 50 34 8 8
Zona Metrop CM 948 43 36 1" 10

Fuente: Opinién

Profesional, S.A de C.V, 1992.

164



La opinién publica y las perspectivas del TLC

Cuadro 4.4.13
Diciembre 1992

En lo que se refiere a sus hijos 0 en general a las generaciones futuras de
mexicanos, con un Tralado de Libre Comercio, ¢cudl cree que ser el efecto
sobre sus vidas cuando crezcan: mejor, igual o peoren cuanto a....
su aprecio por México?

Entrevistas Mejor Iguai Peor NIS-NIC
CONJUNTO 3493 37 43 10 9
SEXO
Masculino 1696 39 43 10 8
Femenino 1797 36 43 10 "
EDAD
18-26 afios 978 38 44 9 8
26-40 afias 1348 38 42 12 8
41-60 afos 883 35 43 9 13
61 0 mas ahos 284 36 43 8 13
ESCOLARIOAD
Prim o menos 900 33 40 10 17
Sec-prep Inc 1352 37 47 10 7
Prep + 1241 41 41 1 7
INGRESO
0-1sm 335 38 34 10 17
1-3sm 1460 36 44 10 g
3-5sm 967 39 A7 8 6
5.7 sm 389 35 40 13 123
7-10sm 209 45 33 13 10
10 + sm 133 40 37 14 9
CIUDAD
Tijuana 501 45 40 7
Tuxila 499 37 44 8 1
Guadalajara 499 63 16 "
Monterrey 501 45 48 3 4
Mérida 500 48 a7 ] 5
Zona Melrop CM 993 34 45 1 10

Fuente: Opinién Profesional, S.A de C.V, 1992,
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Enlo que se refiere a sus hijos o en general a las generaciones

futuras, con un Tratado de Libre Comercio, 4 cual cree que serd

el efecto sobre sus vidas cuando crezcan: mejor, igual o peor en
cuanto a ...su aprecio por México?

Cuadro 4.4.14
Noviembre 1993

Entrovistas Mejor lgual Peor Ns-N¢
NACIONAL 3493 45 ” 10 0
SEXO
Masculino 1728 44 36 1 B
Femenino 1765 45 38 9 8
EDAD
18-25 afios 1000 43 38 9 9
26-40 afos 1405 46 37 10 7
41-60 afios 843 45 37 9 g
61 o mas afios 245 42 32 14 13
ESCOLARIDAD
Prim 0 menos 946 43 35 9 12
Sec-Prep inc 1476 44 41 9 6
Prep ¢ 1071 48 32 13 7
INGRESD
0-1sm 397 41 37 ] 14
1-3sm 1277 44 kY 1 8
3-5sm 1021 46 40 8 6
5-7sm 485 42 37 1 10
7-10 sm 186 52 28 16 4
10 4 s 127 63 23 7 6
CIUDAD
Tijuana 500 34 39 16 12
Tuxlla 500 49 41 6 4
Guadalajara 501 54 K} 10 5
Monterey 500 48 39 5 0
Mérida 500 61 25 6 7
Zona Metrop CM 992 42 B 1" 9

Fuente: Opinién Profesional, S.A de C.V, 1992.
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Cuadro 4.5.1
Abril 1991

Algunas personas o grupos piensan que un TLC con EUA pone en
riesgo la soberania del pafs. Otras, en cambio, creen que no
se pone en riesgo. ¢Usted cree que se pone en riesgo
0 no se pone en riesgo la soberania nacional con el TLC?

Entrevistas Si se pone No se pone No sabe
en riesgo enh riesgo

CONJUNTO 3451 23 59 19
SEXO
Masculino 1658 25 59 16
Femenino 1703 21 58 21
EDAD
18-25 afios 1114 26 56 18
26-40 afios 1217 25 60 14
41-60 afios 800 18 62 20
61 o mas afios 320 14 52 34
ESCOLARIDAD
Prim o menos 942 22 48 30
Sec-prep inc 1305 24 59 17
Prep + 1204 23 66 1
INGRESO
0-1 sal min 581 23 46 K}
1-3 sal min 1758 24 59 17
3-7 salmin 899 20 63 17
76 + salmin 212 24 69 7
CIUDAD
Tijuana 499 20 56 24
Tuxtia 497 18 48 34
Guadalajara 500 22 67 1"
Montertey 501 1 70 20
Mérida 489 12 68 19
Zona Melrop CM 965 24 57 19

Fuente: Opinién Profesional, $.A de C.V, 1991

167



La opinidn publica y las perspectivas det TLC

Cuadro 4.5.2
Agosto 1992

Algunas personas piensan que la inversion extranjera en México
pone en riesgo la soberania def pais. Otras, en cambio creen
que no se pone en riesgo. ; Usled cree que se pone en riesgo

la soberania nacional con la inversion extranjera?

Entrevistas Sise pone No se pohe No sabe
et flesgo en riesgo

CONJUNTO 3381 41 44 15
SEXC
Masculino 1653 44 46 10
Femenino 1728 38 42 20
EDAD
18-26 afas 1004 42 A5 13
26-40 afios 1299 42 47 11
41-60 aflos 814 41 41 18
61 o mas aflos 264 34 36 30
ESCOLARIDAD
Prim 0 menos 966 45 32 22
Sec-prep in¢ 1203 42 43 16
Prep + 1212 37 54 9
INGRESG
0-1 sal min 428 58 25 17
1-3 saf min 1391 41 a2 16
3-7 sal min 1214 34 53 14
7 6 + s58) min 347 42 48 10
CIUDAD
Tijuana 485 n 55 13
Tuxtla 494 37 39 23
Guadalajara 502 53 a7 10
Monterrey 491 27 58 16
Mérida 487 25 57 17
Zona Metrop CM 922 42 43 16

Fuente: Opinion Profesional, S.A de C.Y, 1992,
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Cuadro 4.5.3
Diciembre 1992

Algunas personas piensan que la inversion extranjera en México
pone en riesgo la soberania del pals. Otras en cambio, creen que
no se pone en riesgo. 4 Usted cree que se pone en 1iesgo o ho se
pone en riesgo la soberanta nacional con la inversion extranjera?

Entrevistas Sl se pane No se pone No sabe
ch riesgo en riesgo

CONJUNTO 3428 34 47 20
SEXO
Masculino 1672 33 51 16
Femenino 1766 34 42 23
EDAD
18-25 afios 065 36 43 21
26-40 aftos 1321 32 51 17
41-60 aflos 863 35 46 19
61 0 mas aflos 279 kK] 35 32
ESCOLARIDAD
Prim o menos 884 39 33 28
Sec-prep inc 1322 34 44 22
Prep + 1222 0 58 12
INGRESO
0-1sm 328 39 29 33
1-3sm 1437 a7 42 21
3-5 511 047 28 52 20
6-7 sm 319 33 54 13
7-10sm 206 24 69 7
10 + sm 131 3 62 7
CIUDAD
Tijuana 478 35 50 15
Tuxtia 496 kk} 45 22
Guadalajora 498 46 44 10
Montertey 499 23 56 21
Mérida 499 28 61 12
Zona Metrop CM 958 34 46 21

Fuente: Opinién Profesional, S.A de C.V, 1992,
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La opinion publica y las perspectivas del TLC

Cuadro 454
Noviembre 1993

Algunas personas piensan que con la inversién extranjera en México se
pone en riesgo la soberania del pals. Otras en cambio creen que no se pone
en riesgo. ¢ Usled cree que se pone e riesgo o no la soberania nacional
con la inversion extranjera?

Entrevistas Sl se pone No se pone No sabe
en riesgo eh riesgo

NACIONAL 3432 40 46 14
SEXO
Masculino 1701 38 50 12
Femenino 1731 41 43 15
EDAD .
18-25 afios 986 38 49 13
26-40 afios 1381 40 48 12
41-60 afios 826 41 44 16
61 o més aflos 239 44 35 20
ESCOLARIDAD
Prim o menos 920 43 39 18
Sec-Prep Inc 1447 38 49 13
Prep + 1056 39 52 10
INGRESO
0-1sm ki1 a1 36 24
1-3sm 1248 42 43 15
3-58m 1007 39 49 12
5-7 sm an 35 56 9
7-10 sm 186 44 50 7
10 + sm 126 i 65 4
CIUDAD
Tijuana 488 34 49 17
Tuxtla 494 49 42 9
Guadalajara 497 48 44 8
Monterrey 479 27 49 24
Merida 499 29 64 7
Zona Metrop CM 975 41 46 13

Fuente: Opinion Profesional, S.A de C.V, 1992.
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La opinion publica y las perspectivas def TLC

Cuadro 4.5.5
Agosto 1992

En su opinién, ¢cree usled que es muy probable o poco probable que con
el Tratado de Libre Comercio ocurran las siguientes situaciones:
Que México sea mas dependiente del extranjero

Entrevistas Muy Probable Poco NIS - NIC
probable probable

CONJUNTO 3446 7 28 24 1
SEXO
Masculino 1681 39 28 25 8
Femenino 1765 35 28 23 13
EDAD ¢
18-25 afios 1021 36 28 27 8
26-40 afios 1320 40 28 24 8
41-60 aflos 834 3 31 24 10
61 0 mas afios 2 3 23 14 31
ESCOLARIDAD
Prim o0 menos 991 40 26 16 17
Sec-prep inc 1226 35 29 25 10
Prep + 1229 37 29 29 5
INGRESO
0-1 sal min 441 50 25 13 12
1-3 sal min 1416 34 29 26 1
3.7 sal min 1237 33 k3| 26 10
76+ salmin 351 49 21 23 7
CIUDAD
Tijuana 499 3 32 24 "
Tuxtla 500 30 25 29 16
Guadalajara 502 61 1" 20 9
Monterrey 499 32 29 26 13
Mérida 498 29 K| 28 12
Zona Mettop CM 048 35 30 24 10

Fuente: Opinién Profesional, S.A de C.V, 1992.
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L.a opinidn publica y las perspectivas del TLC

Cuadro 4.5.6
Diciembre 1992

En su opinién, ¢cree usted que es muy probable o poco probable que

con el Tratado de Libre Comercio ocurra... Que México sea

mas dependiente del exlranjero?

Entrevistas Muy probable  Prohable Poco probable NIS-NIC
CONJUNTO 3493 7 28 22 13
SEXO
Masculino 1696 34 28 26 12
Femenino 1797 39 29 18 14
EDAD
18-25 afios 978 41 28 18 12
26-40 afios 1348 35 29 24 12
41-60 afios 083 36 28 22 14
61 0 mas aflos 284 33 23 20 24
ESCOLARIDAD
Prim o menos 800 37 A 13 19
Sec-prepinc 1352 37 29 24 13
Prep + 1244 37 25 28 10
INGRESO
0-1sm 335 kK] 30 17 20
1-3sm 460 37 30 19 14
3-5sm 967 37 27 24 12
5-7sm 389 38 24 20 12
7-10sm 209 33 30 28 ]
10+sm 133 49 19 24 ]
CIUDAD
Tijuana 501 39 28 23 10
Tuxtla 499 29 38 25 9
Guadalajara 499 G0 17 15 7
Monterrey 501 23 34 26 16
Mérido 500 31 39 25 5
Zona Melrop CM 993 36 28 22 14

Fuente: Opinién Profesional, $.A de C.V, 1992,
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La opinion publica y las perspectivas del TLC

En su opinidn, ¢cree usted que es muy probable o poco probable

Cuadro4.5.7
Noviembre 1993

que con el TLC ocurran las siguientes situaciones:
Que México sea mds dependiente del extranjero?

Entrevistas Muy Probable Poco Ns-Nc
Probable Probable

NACIONAL 3493 34 34 26 7
SEXO
Masculino 1728 34 33 26 7
Femenlino 1765 33 34 25 7
EDAD
18-25 afos 1000 33 36 25 6
26-40 afos 1405 34 32 25 8
41-60 afios 843 33 34 26 6
61 o mas afios 245 33 31 25 10
ESCOLARIDAD
Prim o menos 946 K2 37 23 8
Sec-Prep Inc 1476 KX] 34 25 8
Prep + 1071 38 29 28 5
INGRESO
0-1sm 397 36 34 16 14
1.3sm 1277 35 35 24 6
3-5sm 1021 32 32 29 7
5-7 sm 485 30 37 28 6
7-105m 186 40 29 29 2
10 + sm 127 35 30 30 6
CIUDAD
Tijuana 500 28 3 32 9
Tuxtla 500 31 43 22 5
Guadalajara 601 38 34 24 5
Monterrey 500 21 40 25 14
Mérida 500 26 41 26 7
Zona Metrop CM 992 36 32 26 6

Fuente: Opinidn Profesional, S.A de C.V, 1992
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La opinion pablica y las perspectivas del TLC

Cuadro 4.6.1
Abril 1991

Si se firma un TLC entre México, EUA y Canada. ¢Cual
de los tres palses cree usted que se beneficiaria mas,
EUA, Canada o México?

Entrovistas EUA Canada México  Todos Ninguno  No sabe
CONJUNTO 22713 66 k) 9 9 1 1
SEXO
Masculino 1087 68 3 10 8 1 1
Femenino 1186 a3 4 8 1" 2 12
EDAD
18-25 afios 3 70 4 7 8 0 1
26-40 afios 776 67 4 10 10 1 7
41-60 afios 536 62 3 9 9 1 17
61 0 mas afios 224 51 0 10 16 6 16
ESCOLARIDAD
Prim o menos 635 55 3 8 9 3 22
Sec-prepinc 850 66 4 9 10 1 10
Prep + 788 73 3 10 9 1 5
INGRESO
0-1 sal min 406 61 3 8 1 21
1-3 sal min 1152 68 3 8 0 2 10
3-7 sal min 577 63 5 1 1 1 10
76 + sal min 137 71 2 14 2 3
CIUDAD
Tijuana 358 56 4 7 13 1 19
Tuxtla 334 57 4 " 12 0 15
Guadalajara 350 74 4 1" 4 1 6
Monlerrey 289 51 1 9 7 0 33
Mérida 284 59 2 9 6 2 21
Zona MelropCM 658 66 3 9 10 2 10

Fuente: Opinion Profesional, S.A de C.V, 1991,
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La opinidn piblica y las perspectivas del TLC

Cuadro 4.6.2
Agosto 1992

Si se firma el TLC entre México, E.U.A y Canada, 4 cudl de los tres paises
cree que se beneficie mas?

Entrovistas EUA  Canadd México Todos Ninguno Nosabe

CONJUNTO 448 50 2 12 29 1 7
SEXO

Masculino 1673 50 1 12 30 1 6
Femenino 1745 49 2 12 28 1 8
EDAD

18-25 afios 101 52 1 12 29 1 5
28-40 afios 1313 51 2 10 kY 1 5
41-60 afios 830 a7 2 12 28 1 10
610 masafies 264 A1 2 17 24 0 15
ESCOLARIDAD

Prim o menos 017 50 1 1 23 2 13
Sec-prep Inc 1218 53 2 12 27 1 6
Prep + 1222 46 2 1" 37 1 4
INGRESO

0-1 sal min 436 65 1 7 17 1 9
1-3 sal min 1403 49 1 1" 30 1 8
3.7 sal min 1230 43 2 15 32 1 6
76 +salmin 348 52 0 10 32 0 5
CIUDAD

Tijuana 491 42 3 1" 37 1 5
Tuxtia 496 47 1 11 30 3 9
Guadalajara 502 54 3 20 14 1 9
Monteriey 494 43 2 14 28 1 12
Mérida 495 48 1 20 24 0 6
Zona Metrop CM 940 50 1 10 31 1 6

Fuente: Opinion Profesional, 5.A de C.V, 1992.



La opinion publica y las perspectivas del TLC

Cuadro 4.6.3
Diciembre 1992

¢+ Qué pais cree que se beneficie tnas con el Tratado, México, Estados Unidos o
Canada?

Entrevistas EUA  Canadd México Todos Ninguno NIS

j CONJUNTO 3478 47 2 13 28 3 7

! SEXQ

) Mascutino 1690 48 3 11 3t 3 5
Femenino 1788 46 2 15 26 3 8
EDAD
18-25 afos 975 50 3 14 26 3 5
26-40 afos 1340 47 2 1 az 2 6
41-60 aftos 882 a5 2 15 26 4 8
61 o mas aios 281 59 3 18 25 i 13

: ESCOLARIDAD

; Prim o menos 897 48 3 13 1 3 12

; Sec-prep inc 1346 48 3 13 Pl 3 6

: Prep + 1235 43 1 13 36 2 4

; INGRESO

; 0-1sm 334 55 2 12 19 3 10
1.3 sm 1456 48 2 13 26 2 8
3-5sm 963 A4 3 12 33 4 4
5-7 sm ki 41 2 14 34 3 6
7-10 sm 207 39 2 23 3 2 3
10+ s5m 131 52 3 14 27 0 3

: CIUDAD
Tijuana 498 36 9 10 40 2 4
Tuxtla 499 47 6 6 36 1 q
Guadafajara 499 42 2 27 19 1 g
Monterrey 500 37 2 17 35 1 8

| Mérida 498 47 2 19 22 i 9
Zona Metrop CM 984 48 2 1 28 3 6

Fuente: Opinion Profesional, S.A de C.V, 1992,

176



La opinién publica y las perspectivas del TLC

Con el TLC entre México, E. U. y Canada, ¢cual de los tres
palses se beneficiara mas?

Cuadro 4.64

Noviembre 1993

Entrevistas EUA Canadd Méxice Todos Ninguno No sabe
NACIONAL 3473 48 2 17 26 1 §
SEXO
Masculino 1720 49 1 18 25 1 6
Femenino 1753 47 3 15 27 1 6
EDAD
18-25 aftos 996 47 3 18 25 1 [
26-40 aftos 1305 49 2 15 28 { 5
41-60 afios 838 47 2 19 24 1 7
61omés afios 244 51 1 1 28 1 8
ESCOLARIDAD
Ptim o menos 937 50 2 17 20 ] 10
Sec-Prep inc 1469 45 2 16 29 1 6
Prep + 1067 50 2 17 28 1 2
INGRESO
0-1sm 391 42 3 17 23 1 13
1-3sm 1270 51 2 17 22 t 7
35sm 1016 47 2 16 30 t 4
5-76m 483 46 2 18 30 1 4
7-10 sm 188 51 3 1" kil 2 2
10+ sm 127 44 3 19 34 0 0
CIUDAD
Tijuana 492 31 5 A1 14 3 6
Tuxila 497 35 1 37 19 2 7
Guadaisjara 498 55 2 12 25 0 6
Monterrey 499 20 1 38 21 2 9
Mérida 500 46 1 26 21 9 7
Zona Melrop CM 987 51 2 26 14 1 6

Fuente: Opinion Profesional, S.A de CV, 1992,



La opinion publica y fas perspectivas del TLC

Cuadro 4.6.5
Abril 1991

El gobierno ha dicho que [a apertura comercial con EUA y Canada
es necesaria para el desarrollo de México. ¢ Cree usted que esto
es cierto o falso?

Entrevistas Clerto Clerto en Falso No sabe
parte

CONJUNTO 3444 52 25 16 6
SEXO
Masculino 1654 52 26 17 4
Femenino 1790 52 24 16 8
EDAD
18-26 afios 111 50 27 18 5
26-40 aflos 1215 54 25 17 5
41-60 afios 798 53 24 13 10
61o0mas afios 320 48 27 16 10
ESCOLARIDAD
Prim o menos 940 46 22 18 14
Sec-prep Inc 1302 50 25 19 6
Prep + 1202 58 28 12 1
INGRESO
0-1 sal min 579 45 23 23 9
1-3 sal min 1754 50 26 17 7
3-7 sal min 898 58 26 12 4
76+ salmin 212 &9 26 14 1
CIUDAD
Tijuana 499 42 29 18 10
Tuxila 491 54 28 8 9
Guadalajara 500 63 1 20 6
Monterrey 501 62 18 10 10
Mérida 488 60 24 8 8
Zona Metrop CM 965 50 27 17 6

Fuente: Opinién Profesional, S.A de C.V, 1991
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La opinidn publica y las perspectivas del TLC

Cuadro 4.6.6
Agosto 1992

El gobierno ha dicho que la apertura comercial con E.U.A y Canada es
necesaria para el desarrollo de México, ¢ cree usted que esto es
cierto o falso?

Entrevistas Clerto Clerto en Falso No sabe
parto

CONJUNTO 3394 7 30 24 9
SEXO
Masculino . 1660 39 30 24 7
Femenino 1734 36 30 23 1
EDAD
18-25 afios 1010 38 33 22 7
26-40 afios 1302 39 28 26 7
41-60 afios 823 37 31 21 12
61 0 mas aflos 259 31 25 29 16
ESCOLARIDAD
Prim 0 menos 064 35 24 26 15
Sec-prep inc 1211 33 3 24
Prep + 1219 44 32 21 3
INGRESO
0-1 sal min 431 23 26 40 1"
1.3 sal min 1390 40 28 21 1"
3-7 sal min 1228 39 35 20 7
7 6 + sal min 344 42 27 20 5
CIUDAD
Tijuana 495 45 33 14 9
Tuxtla 492 41 30 18 1
Guadalajara 498 52 14 24 1
Monterrey 489 53 22 12 12
Mérida 490 49 23 18 9
Zona Metrop CM 930 34 32 25 9

Fuente: Opinién Profesional, S.A de C.V, 1992,
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La opinion piiblica y las perspectivas del T1.C

Cuadro 4.6.7
Noviembre 1993

En su opinién, ¢cree usted que México podria desarrollarse
sin et TLC o el TLC es indispensable para el desarrollo de

México?
Entrevistas Podria Es indispensable No sabe
desarrollarse
NACIONAL 3423 64 25 1
SEXO
Masculino 1706 67 25 9
Femenino 1717 62 25 13
EDAD
18-25 afios 660 66 24 10
26-40 afios 1380 66 25 9
41-60 afios 828 59 29 12
610 més aflos 235 65 17 18
ESCOLARIDAD
Prim o menos 924 61 24 16
Sec-Prep inc 1438 61 29 10
Prep + 1061 3 20 7
INGRESO
0-1sm 384 59 23 18
1.3 sm 1255 65 24 12
3-55m 999 63 27 9
6-7 sm 474 66 26 8
7-10 sm 184 75 21 4
10+ sm 127 Al 27 2
CIUDAD
Tijuana 484 64 27 9
Tuxtla 492 57 34 9
Guadalajara 498 68 26 6
Monlerrey 490 54 26 20
Mérida 497 61 33 G
Zona Melrop CM 962 66 24 10

Fuente: Opinidn Profesional, S.A de C.V, 1992.
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La opinion pablica y las perspectivas del TLC

Cuadro 4.6.8
Abril 1991

En concreto, con lo que usted sabe, ¢cree usted que un TLC
es bueno o malo para México?

Entrevistas Bueno Malo No sahe
CONJUNTO 3446 76 " 13
SEXO
Masculino 1655 77 1" 12
Femenino 1764 75 1" 14
EDAD
18-25 afos 1114 75 1 14
26-40 afos 1216 78 12 10
41-60 ahos 799 77 9 13
61 0 mas afos 320 69 10 21
ESCOLARIDAD
Prim 0 menos 841 67 12 22
Sec-prep inc 1302 76 13 1
Prep + 1203 83 8 2]
INGRESQ
0-1 sal min 579 63 15 23
1-3 sal min 1755 77 11 12
3.7 sal min 899 81 9 10
70+ sal min 212 85 10 5
CIUDAD
Tijuana 499 75 9 16
Tuxtia 495 KA 12 17
Guadalajara 500 78 13 9
Montertey 501 85 4 11
Mérida 486 78 6 15
Zona Melrop CM 965 75 12 14

Fuente: Opinién Profesional, S.A de C.V, 1991
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La opinion pablica y las perspectivas del TLC

En concrelo con lo que usled sabe, ¢cree que un Tratadode Libre Comercio es

Cuadro4.69
Agosto 1992

bueno o malo para México?

Entrevistas Muy bueno Bueno Regular Malo Muy malo No sabe
CONJUNTO 3427 12 46 20 13 3 6
SEXO
Masculino 1675 1" 46 21 13 4 4
Femenino 1762 13 46 18 13 2 7
EDAD
18-25 afios 1019 13 47 22 " 3 5
26-40 afios 1314 13 45 19 16 3 4
41-60 afios 829 12 47 18 13 3 7
61 0 mas aflos 265 8 43 22 12 4 1
ESCOLARIDAD
Prim o menos 979 8 43 19 16 4 10
Sec-prep inc 1220 " 48 21 12 K] 6
Prep + 1228 18 46 19 13 2 3
INGRESO
0-1 sal min 439 4 32 22 22 7 13
1-3 sal min 1404 10 50 18 12 3 6
3-7 sal min 1233 17 47 21 10 2 3
74 + salmin 350 19 41 17 20 1 3
CIUDAD
Tijuana 496 24 48 18 8 1 2
Tuxtla 498 12 46 20 13 1 8
Guadalajara 501 1" 51 14 18 1 4
Monterrey 496 23 53 11 5 0 7
Mérida 495 13 59 13 7 0 [5}
Zona Metrop CM 941 1" 44 21 14 3 6

Fuente: Opinién Profesional, S.A de C.V, 1992,
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l.a opinidn publica y las perspectivas del TLC

Cuadro 4.6.10
Diciembre 1992

En concreto, con lo que usted sabe, ¢cree que un Tratado de Libre Comercio
es bueno o malo para México?

Entrevistas Muy bueno  Bueno  Regular Malo  Muymalo  NIS

CONJUNTO 3468 14 40 24 11 4 8
SEXO

Masculino 1688 16 42 23 1 3 6
Femenlno 1780 13 39 24 1" 4 9
EDAD

18-25 afios 973 14 40 26 10 3 7
26-40 afios 1338 16 41 21 13 3 6
41-60 afios 878 12 40 26 9 4 10
61 o mas afios 279 8 40 24 13 3 "
ESCOLARIDAD

Prim o menos 895 8 7 21 12 6 15
Sec-prep Inc 1336 10 42 27 12 2 7
Prep 1237 23 41 21 9 3 3
INGRESO

0-1sm 334 9 34 20 16 5 15
1-3sm 1447 11 39 27 " 4 9
35sm 960 19 40 25 8 3 6
5-7sm 385 14 43 18 16 4 4
7-10sin 209 20 48 19 10 2 2
10 + sm 133 16 54 8 10 6 [
CIUDAD

Tijuana 497 26 44 18 7 2 3
Tuxtla 498 16 39 22 1" 5 7
Guadalajara 499 16 54 14 1 6
Monterrey 499 18 58 13 4 1 7
Mérida 498 9 63 15 6 1 6
Zona Melrop CM 977 13 37 26 12 4 8

Fuente: Opinién Profesional, S.A de C.V, 1992,
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La opinién publica y las perspectivas del TLC

Cuadro4.6.11
Noviembre 1993

Con lo que usted sabe, jcree que un TLC es bueno o malo
para Méxica?

Entrevistas Muy  Bueno Regular Malo Muy Nosabe

bueno malo
NACIONAL 3466 13 48 16 14 3 5
SEXO
Masculino 1714 14 47 17 14 3 5
Femenino 1752 12 49 16 16 2 6
EDAD
18-25 afios 995 14 49 18 13 2 4
26-40 afios 1383 13 50 13 15 3 5
41-60 afios 836 13 46 20 13 2 6
61 o mas afios 242 1 41 16 16 4 13
ESCOLARIDAD
Prim o menos 833 8 47 16 16 2 10
Sec-Prep inc 1466 14 49 17 13 3 4
Prep + 1067 17 49 15 14 4 1
INGRESO
0-1sm 301 9 44 12 19 5 10
1-3sm 1269 12 48 15 17 2 6
3-5 sm 1013 14 48 20 12 2 5
§-7 sm 480 16 48 19 1 4 3
7-10 sm 186 15 60 10 10 4 2
10 + sm 127 25 57 6 7 1 4
clubad
Tijuana 489 12 59 18 6 2 3
Tuxtla 499 <1 46 20 10 2 2
Guadalajara 407 5 60 11 16 1 7
Monterrey 498 15 62 12 4 1 7
Mérida 499 7 74 9 7 1 3
Zona Metrop CM 984 14 42 18 17 4 5

Fuente: Opinidén Profesional, S.A de C.V, 1992.
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La opinién publica y las perspectivas del TLC

Cuadro 4.6.12
Diciembre 1992

Con lo que usted sabe del Tratado de Libre Comercio, ¢ cree usted
que es un buen acuerdo o no entre México, EE.UU y Canada?

Entrevistas Si No NIS
CONJUNTO 3461 61 17 22
SEXO
Masculino 1677 65 17 18
Femenino 1784 57 17 26
EDAD
18-25 afios 970 62 16 21
26-40 afios 1333 63 18 19
41-60 afios 876 G0 16 25
61 0 mas afios 282 48 16 37
ESCOLARIDAD
Prim o menos 892 50 17 33
Sec-prep inc 1339 59 18 22
Prep + 1230 7 15 14
INGRESO
0-1sm 329 45 17 38
1-3 sm 1453 57 18 25
3-5sm 959 66 15 19
5-78m 381 70 19 10
7-10 sm 208 7 10 13
10 + SM 131 7 13 17
CIUDAD
Tijuana 492 74 10 16
Tuxtla 495 63 17 20
Guadalajara 497 78 10 12
Monterrey 499 76 8 17
Mérida 500 82 9 10
Zona Metrop CM 978 57 19 24

Fuente: Opinion Profesionat, $.A de C.V, 1992,
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La opinidn publica y las perspectivas del TLC

Cuadro 4.6.13
Noviemhre 1993

Con lo que usled sabe del Tratado de Libre Comercio entre
México, E.U. y Canada, ;cree usled que es un buen acuerdo

o no?
Entrevisias Es buen No es buen No sabe
acuerdo acuerdo
NACIONAL 3437 67 20 13
SEXO
Masculine 1701 68 22 11
Femenino 1736 66 19 15
EDAD
18-25 afios 979 70 19 11
26-40 afios 1387 68 21 1
4160 afios 831 66 18 16
61 0 mas afios 240 53 25 22
ESCOLARIDAD
Prim o menos 929 G0 20 19
Sec-Prep inc 1449 69 18 13
Prep + 1058 70 24 6
INGRESO
0-1 sm 391 53 27 21
1-3 sm 1260 65 21 15
3-65m 997 70 20 10
5.7 sm 476 73 16 11
7-10 sm 186 72 23 5
10 + sm 127 86 9 6
CIUDAD
Tijuana 488 69 16 15
Tuxila 404 74 17 10
Guadalajara 497 74 15 10
Monterrey 435 77 6 17
Mérida 495 80 1" 10
Zona Metrop CM 868 63 24 13

Fuente; Opinidn Profesional, S.A de C.V, 1992.
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sin ¢l TLC o con el TLC es indispensable para ¢l desarrollo
de Méxica?, noviembre 1993

I:n concreto, con lo que usted sabe, ¢eree usted que un TLC
¢s bueno o malo para México?, abril 1991

En concreto, con lo que usted sabe, geree usted que un
Tratado de Libre Comercio es bueno o malo para México?,
agosto 1992

En concreto, von lo que usted sabe, jeree usted que un
Tratado de Libre Comercio es bueno o malo para México?,
diciembre 1992

Con lo que usted sabe, ¢eree usted que un T1.C es bueno o
mala para México?, noviembre 1993

Con lo que usted sabe del Tratado de Libre Comercio ¢cree
usted que un buen acuerdo o no entre México, EEUU y
Canadd?, diciembre 1992

Con lo que usted sabe del Tratado de Libre Comercio entre
México, E.U. y Canadi jeree usted que es un buen acuerdo
0 no?, noviembre 1993
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