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“La gran cuestion en la vida es lo que hacemos,
no lo que decimos. Nuestras palabras s6lo salen
de nuestros labios, mientras que nuestras
acciones cuentan otra historia. Haz méas y di
menos. Esta es la manera de crecer”

Andénimo
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Introduccion

~ Con motivo: del estallido de la segunda guerra mundial, el gobi'emo

mexicano fuvo la necesidad de redefinir su polmca protecctomsta enla ‘

cual se buscana también el desarrollo dela mdustna nacxonai

De esta form 7‘ durante °1. goblemo del General Manuel vila Camacho se

crea una atmbsfer

mdustna] Co



A partir de 1960 con la crecnente sobrevaluacxon del peso surgieron

presnones para mcrementar los nlveles de ‘roteccxon subxeron la tasa; de

esquema aran el

Bruselas

‘ Dur'anvt‘e la'd ada

revnsar la estruct

activi 2 es del Gabmete de Comercno Extenor



“ Durante el ultxmo tercio de la década’ de los 70 s, las devaluacxones de
:1976-1977 y- los xmportantes descubnmxentos petroleros de esos afios
prometian una confortable situacién de balanz._a g!e pag,_os. Esta mejoria y
la - posibilidad de incrementar las exportééicihes"pétréleras fueron el
“fundamento para iniciar una campana de dlsmmucxon de los niveles de

protecclomsmo con respecto a las 1mportaclones

Ya en los afios 80’s, el patrén creéimiento dela década anten’or producto

de mcrementos notablesken el gasto comente, exponacxones petroleras y

. Crear normas estables para ¢ el comercio con el mundo

. beerahzar gradualmente el mtercamblo de Ias mercancxas.



Como resultado de esta adhesion, actualmente se tienen niveles
arancelarios del 5, 10 15 y 20% y con una total ehmmacnon de preclos

oficiales, - . -2

Ya para ﬁnes de 1993 Meéxic pamcn a ac amente de un comerclo -

realmente globahzado'ﬁmlando ‘lTratado;_  Li

erclo con Estados .
Unidos y Cana : o



Capitulo 1

Conceptos Bisicos



1.1 Cémo abordar Mercados internacionales : ]
Podemos definir la exportacidn como la salida de mercancia de un paisf
hacia los diferentes mercados mundiales, que trae como contrapartida un ;
ingreso de divisas, esto es, de monedas extranjeias : Eéeptédas

internacionalmente.

Una cuestién basxca de la polmca de exponacxbn es la eleccxon del canal

de- comerclahzacxon Exnsten numerosas opclones, pero resumxendo'

’podemos plantear dos posxbxhdades dlferemes

1.L1 'Expdrtaclo Indirecta’

Signiﬁca'la' delegébiéh' e 1a“aciividad cprna orz{ “un ﬁrma o a una

empresa que:. que realmeme interviene. ' *De ‘entre ‘as vanas

modahdades cxlstemcs se pudden descatar dos upos muy concretos

. Compaﬁms de Comercxo Extenor

. Cenlralcs dc E\(ponacmn para emprcsas S




1.1.2 Exportacién Dirccm

La propna empresa dlspone de canalcs de comerclahzacxon para-entrar
kdlrectamente en contacto con’ el mercado cxtenor Las al;ernauvas,mas
comunes son: ] o o
+ Trato directo con el mercado,

o Agentes de compra extranjeros en el pais.

1.2 Principales Clientes de Nuestro Pais
Meéxico realiza el 85% de sus operaciones comerciales con 7 paises
basicamente que son: Estados Unidos, Espafia, Canada, Japon, Francia,

Alemania y Brasil.

pales Expor(acloncs de Mexlc

'(mlllones de dolares)

EUA $37,411"
Espaiia $1,235

- [Canada $1,000
Japén ) it 79k3
Francia . ENDRETERS RS 3567 y
Alemania G $49l -
Brasil 34081

! Dircction of Trade Statistics, Yearbook, 1992



Comercio Exterior durante'1993:(FOB)

(mllesdcdolares

_L‘lv/gar» U Exportacion - ¢ mportacion .
Europa . |53,888,701 WA0371
Asa . |s1,569,610 T[s256372
0ceanié : $£55,969 $268,414

Otros $286,407 T(ssan

Grafica 1.A México: Balanza comercial con paises desarroliados

(miles de millones de dolares)

& Exportacién
& importacién
OSaldo

1988 1989

 FMI, Estadisticas Financicras Internacionales, 1994

1992



Grifica 1.B México: Balanza comercial con paises en vias de
desarrollo

(miles de millones de nuevos pesos)

B Exportacion
M importacién
JSaldo

1987 1988 1989 1990 1991 1992

1.3 Anélisis e Investigacién de Mercado

La investigacion de mercados internacionales es una herramienta
primordial para detectar el mercado adecuado para el producto - que
deseamos exportar. Esta investigacion tiene por objeto el conjugar’ datos

importantes como son:

+ Volimenes de consumo y Crecimiento de consumo. S
o Precios, B ’ e

o Restricciones especiales para la comercializacion de! producto.

+ Impuestos arancelari

o Canales de st ibuciol

. Transpbne'aqecuado}f

» Cualquier otra infofmacion relevante.



No es conveniente lanzar a ' la venta un producto en un numero exceswo de
mcrcados “Es preferible comenzar consohdando la conqulsla de un

mercado e ir extendiendo las actividades’ a otros mercados

1.4 Estructura de la Tarifa del “Impuesto” General de
Exportacion

La Tarifa del Impuesto General de Exportacnon bajo la nomenclatura del

mstema armonizado esta confo i
capltulos, 1241 pamdas 5019’

d: por, 21 secclones leldldaS en 96 :

) 1das y 5194 fraccnones arancelanas,
las cuales dentro de ' comprenden cualquier’ mercancla que

puede - ser objeto m@emactonal. " Por ejemplo veamos: la

valmlla cn la tabla 1, C v

k Seccion II | Producto del reino vegetal

Capitulo 9 £ .| Café, 1é, yerba mate y especias

No. de capitulo [ No. de partida - | Subpartida | Fraccién | Producto
‘109 v 05’ - |oo 01 Vainilla

10



1.5 Estructura Arancelaria de Exportacién

Existen 3 niveles arancelarios, de los cuales el mas alto es de 50%, que
participa apenas con el 0.4% de! total. El nimero de fracciones se
concentra en el nivel de 0%, tanto para fracciones controladas como en las
liberadas. Asi mismo, el 98.1% del total se encuentran liberadas del

permiso previo ante SECOFI y solamente 101 (1.9%) estdn controladas.

structura Arancelaria de Exportacidn . .
Arancel % |Total de ] l;nﬁici;acicsn Fré(;ciones Fracciones '
Fracciones Controladas | Liberadas
Exento 5157 99.5 . |93 5064
25 4 0.1 0 4
50_ 20 0.4 8 ) 12
Total 5194 100.0° . 101 5080



0106.00-01

Borrego cimarron,

berrendo, oso, lobo

27]2.20-0] Parafna, excepto
' l’rac 2712.90- 02

0106.00-02

Vibora de cascabel

2712.90-01

Ceras, excepto.

0106.00-03

Tortugas terrestres: .

2712.90-02

‘[0106.00-04

0106.00-06

0106.00-08 -

0208.90-01

:| Uranio empobremdo en

U235 compuesto

~ [0302:10-01 [T

1:{Elementos isdtopos y

comp. radioactivos

0302.21-01:

: edulcorar

Leche s/azucarar ni

2844.50-01 | Cartuchos agotados

(irradiados)

12



¢{,Tabla;L.LE Fracciones Controladas dévExponncién; ante SECOFI

0402.91-01 (Leche s/azucarar ni {2846.90-01 | Compuestos (inorg. u

edulcorar organicos)

0601.10-01 {Bulbos de orquideas | 2901.21-01 | Etileno

0601.10-99 {Los demés - ... *:]2901.22-01 | Propeno (propile
(bulbos/henequén) 0

0601.20-01 | Bulbos de

+10602.10-04::

0602510-66: Plantas de orquideas’

0602.99-04

0602.99-06

0713.33-01

0713.33-02 +12902,50-01




1106.00-01

1521.10-01

Cera de candelill 2903.19-01.
1701.11-01:; | Azicar mascabado * | 2903.21-01: | Cloroetileno .
1701.11-03 : | Azitcar refinada 2903.22 . Tricloroetileno -
1701.12-01 | Azlicar mascabado™ 2 Tetracloroetileno
; g B | (percloroetily -
1701.12-03 | Aziicar refinada ::'.12903.29-01 | Los'demas




1701.99-99 “{ Los demés (aziica

| caiia o remolacha

111702.90-01" Mjel S i

(hidrocarburos) -,

L‘bs’ demés‘(lblidrocarb;_;’

‘[1703.50-01

2208900

2709.00-9!

org

2710.00-0

Extractos de glandulas

2710.00-02:

Urea incliso en

d ; oluclon B

2710.00-04 1

I Nitrato de amonio

2710.00-05 ' |K

4103.90-04

Cueros y pieles

especies silvestres

2710.00-06 :

“14107.90-01

Picles depiladas/tortuga

O caguama

15



:Fracciones Controladas de:Expor

tacién ante SECORT.

2710.00-99. [ Los demis (aceites | 4107.90-02.

De animales silvestres:

2711:13-01.

2711.19-99

2711:29-99

“| hidrocarburos)




1.6 El Agente Aduanal

EEn México es imprescindible [a contrat: cmn de los serwc 's d(. un az,cnle

aduanal en el desadummnncnlo de una m

deberan paz,ar honorarxos ga

establece

" Su prlncnpal func:on es la de actuar como mlcrmed:ano entre las
'aulondadcs y las personas I‘sncas [} morales quc pre(endan reahzar

OPCl"lCanCS dc COIHCFCIO C\lcrlor



Capitulo 2

Términos Internacionales de Comercio



2.1 INCOTERMS (Internallonal Commerce Terms)
El ob)etlvo de los INCOTERMS (lntematlonal Commerce Tcrms) es el dek

. dlferentes palses o por lo menos pretender reducnrlos en gran medlda

A menudo, el exponador t:ene un desconocmuento lmprecxso de-las

: practlcas comerc:ales uuhzadas en-el pais importador;. y v:ceversa Esto
puede provocar malenlendldos litigios y procesos, con todo eslo se
) ocasxonun perd:das de tiempo y dinero. Para solucionar estos problemas, .
la Camara de Comercio Internacional de Paris, publicé por primera vez en
1936 una serie de reglas Intcrnnmonalcs A dichas reglas, se les conoce
" con el nombre de INCOTERMS, se les han ido modificando y adicionando
de acuerdo a las necesidades de mercadotecnia internacional, la tltima
modificacion fue en 1990 en donde contiene las recientes préclichs

comerciales a nivel mundial.



El‘l cada uno de los termlnos que a COII[II'IU«'\CIOII sC: mcncnonaran tlencn

como hmhd'\d cl cslablccer Ios dcrcchos'y obhy\c:ones qun. ucm. cada una :

de las panes dcnlro dc su nc&oclamon es dccnr, dclmu(a ]z_i'_s

" correspondientes, como se indica en la tabla 2.A.

20



GRUPO [

en fabrlca

E ~[exwork
F free carrier -2 hbre transpomsla B
freé,éléné side ship ; hbre al coslado del barco -
: free on board llbre a bordo v
C I cost, and (‘rexght i coslo yﬂete
cost; insurance and frelght cqstq,-gegq;quwﬂgt
* | carriage paid to i ponepagadohasta e
carriage and insurance .*: poney“seéﬁ.r‘é pagado -
1o |paidio tas
L .| DAF.. " ldeliveried at frontier en_([gggigp ((qntgra“ i -
DES aéliveried ex ship » ‘epg\rég‘z}a_s:c)b;g_pgqqgf: ‘
:/|DEQ - |deliveried ex quay - " gngfeggiov’l:;r'é’m‘qql,le} i
.|DDU deliveried duty unpaid = eﬁlregadA,ﬂ'tiérechos no
DDP deliveried duty péid i éntregéda, der pagados

21



2.2 Obligaciones de las Partes

Su,la EXW

Tlpo de lransporte To

Oblu,'xcnone del

vcndedor

‘ Obligaéiones de

Tabla'2.C: GRUPO F:

Libre transponista (indicando lugar convenido).

Tipo de transporte

’I‘odo upo de transporte.

Obllgacnones del :

- vendedor iy

v comprador enel lugar convemdo Los dcrechos Y

formalldades de e\(ponacnon s0n a su cargo.

Entregar la mercancia al transportista desngnado por, el

Obll{,amones dcl

comprador b

e hace cargo dc la misma en el lug,ar convenido.

Elcgr el modo de transpor{c yel 1ranspomsta
Sufra&,ar lodos Ios gastos y soportar los riesgos dc la

mercanma deSdC Cl momcmo en que Cl 1ranspomsta s¢

22



Sigla FAS .

Tipo de transporte| Solo

: Obhz,amones del

vendedor
Obhgaclones del
comprador i
Obtener las licencias o autonzacnones necesarias para
la exportacion e importacion. e
Sigla FOB

Libre a bordo (indicando puerto de embarque.

convenido).

Tipo de transporte

Sadlo maritimo.

Obligaciones del

vendedor

Colocar [a mercancia a borda del buque elegido por el
comprador en el puerto de embarque convenido.

Las formalidades de la exportacion son por su cuenta.

Obligaciones del

comprador

Designar o reservar ¢l buque y correr con los gastos
de transporte y los riesgos inherentes a la mercancia

desde que éste haya traspasado la borda del buque.




] TablaZ DVGRU O‘C :

Sigla CFR -

Coslo v ﬂele (mdlcando pucrlo de deslmo convemdo)

Tipo de transporte

Solo m'mhmo

| Obligaciones del .

vendedor

] s:endo por su cuenla

Se ocupa de conlralar el buque

Obligaciones del

-] Sigla CIF:

Tipo de transporte | S¢lo mari

Obligaciones del

vendedor

. udnclonal de suscnbxr por su cuen(a la pollza de

; seguro de transpone dela mercancna por un lmpone .

' mxmmo "del 110% de su valor.

e Obv:amente le incumben a él todas las formahdades

necesanas por la exponacnon

Obligaciongs del

comprador

| mercancia viaja por cuenta y riesgo del vendedor,

Aunque cl vendedor contrata y paga el seguro, la

quien es el bencficiario de la pdliza por designacion

directa o por el caracter transferible de la misma.




“1Sigla CPT

Tipo de transporte

Obhgacxones del

vendedor i

Obhgaclones del

comprador

Sigla CIP.

2 Pone y seguro pagado hasta (mdlcando puntode’.:

: destmo convemdo)

) Tipp de transporte

Todo tlpo de transporte.

Obligaciones del | Similar al anterior, con la obligacion adlcnonal de G S
vende&df contratar una poliza de seguro de transpone con :
riesgo de averia de la mercancia o perdlda de la mlsma
durante el viaje, por el 110% de su valor, es su o i'
responsabilidad obtener las necesarias autonzacroheﬁ' o
para la exportacion. - s v
Obligaciones del | Igual que en ¢l caso anterior (convienc que el
comprador vendedor y el comprador se pongan de acuerdo sobre

la extension de este seguro).

25



Sigla DAF.. ..

»Enlreg,a en fronlcra (dcﬁmr Ia Fromcra en cuesuon)

Tipo de transporte

Terrestrc

Obligacio’nes,del :

vcndedor J

: ocupandose dc Ios tramues dc c\portaclon 3

Pagar el transporlc y soporlar FICS{:,OS hael

a la frontera,

: Obhgacmnes del

comprador :

Soponar todo upo de rnesgo mhercnte a la merc1nc1a

: Tipo de transporte

Oblngacnones del

vendedor

Obhgacloncs del

comprador :

momento y ‘en el punto de descarg._, »

*| de destmo

26



Sigla DEQ .

Entre!,a en puert con dcrcchos pagados (mdncando :

puerto de destm convemdo)

Tipo de transporte

6l marfimo

Obligaciones del :-:

vendedor :

Poner la'mercancia a disposicion

el comprador sobre

Obligaciones det -

comprador > .

Siga DDU. -

Tipo de transporte

Todo tipo de tranSpone.

: QObligaciones del

Poner la mercancia a disposicién del comprador enel

vendedor - lugar convenido, en el pais lmportador y satlsfacerlos .
: gastos de transporte, incluida la dcscar&a b
i Obligaciones del | Corren por su cuenta los riesgos de pérdida o dafio de
‘[ comprador la mercancia desde el momento en que el vendcdo‘ ‘la

ha puesto a su dxspos:mon encl lug,ar de destmo :
convenido. También van por su cuenta o despacho

aduanal dercchos e lmpllLS!OS corrccpondlcnlcs a la 2

) unpor(ac:on

27




GRUI’O b

Sigla DDP, -

; Enlrcg'l con derechos pagados (mdlcnndo Iu&ar dc

destmo convemdo)

1 Tipo de,’lrlarnspgne :

Avendedor

Obligaciones del

{comprador -

28



2.3 RAFTD (Rewsed Amencan Foreign Trade Dennmons)

Las deﬁmcroucs dcl comercno e'ﬂcrlor americano, fueron emitidas por la

Camara dc Comercno dc los E: stados Umdos su primera emision fue en

ConsylAa‘ de seis términos basicos,’ aunque e} FOB acepta a su vez seis

RN (menmonando punto de ongen), sus vanames son:
. Ex Works (Lugar de Traba,lo)

E\c Warehouse( dega)

2. F OB free on board (llbre a bordo)
FOB (mencnon :ndo al transpoms:a local yel pumo de sahda)

I‘ OB (mencmn'mdo al transporusta local y el punto de sahda) con
pone pa{,ado (menc:onando pumo de destino)
F OB (mencxonando al transpomsta local'y punto de sahda) flete

" autorizado’ hasta (senalar el lugar) .
FOB (menclonando al transportista local y el lugai’ de exportacion)
FbB VESSEL (barce) sefialando punto de destino

FOB (mencionando fugar de importacion)
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3. FAS VESSEL (seﬁalandg lugar de impbvrt‘a{:‘ivc‘m) -

4. C&F (595{6 y ﬂcte)‘, ‘micncionando el bu‘r'ilo'(_i'c_destino

6. EX-DOC (n

puerto de destm

Si Ias partes an

contmuan utlllzandok a C de‘Comercm de los Estados Umdos, los

’susmuyo por Ios INCOTERMS en gosto dc 1985
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cubre £ empaque em alaj

C\portaclon

Un solo “FOB para maritin

Un solo *FAS”, para, maritime

Un solo "C &F".

para marlllmo

* | La tltimo revision fue en'1990:

Son exactos. !

Internacionalmente aceptadas.

;| Latinoamérica, -
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2.4 Algunos Términos Particulares de Cqmerbio Utilizados

entre México y los Estados Unidos

De los términos que a conlinuacion se mcncronan no “estan u‘ ualmeme
incluidos en las publicaciones ofcmles son aph ; s
han desarrollado por costumbre baslca
Félados Unidos. - Cabe . cnalar ‘qu

coherenles on las regas

‘pals de destmo, en- punto md ado por el lmportador equnvalente al

DDU 0 DDP de los INCOTERMS. - : '
. “CIF C" (CIF con comls:on) Lo uuhzan basrcamcnte los rcvcndedo:es
(brokers).

» “CIF,C,I" (CIF con comision ¢ intereses), es complemento del anterior

y se cargan intereses, basicamente por crédito o para gastos financieros.

o "“CIF, duties paid or unpaid™ (CIF, aranceles pagados o sin pagar).
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« “CIF, duty. paid,” VAT (Valued Add Tax) unpnad" (ClF aranceles :
pagados, lVA sin pagar). :

e “Clr Ianded" (CH‘ mercancia puesta e: el muelle

"aduanas y mamobras de carga y descarga a mcurn

2.5 Térmmos de Transportactén Multlmodal que se.
Confunden con INCOTERMS : S
Algunos exportadores e importadores, confunden termmos empleados en

transportaciéon multimodal, en especial con comenedores con Ios términos
de las RAFTD o los INCOTERMS. .

Estos términos para traslado y manejo’de nﬁercan_cia, se refieren a las’
obligaciones: convenidas entre - transportistas y “usuario, .y  no entre
. -comprador y vendedor. No confundirlos con lérminos“de compra-venta -

internacionales.
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Las describiré con un gjemplo:

Sevaa cnvuar un conlcncdor dc 20° con 50 planlas portaules para encrgia

electrlca en uia rula

Tol ca/ Manzamllo/Lo g, Beach/Lo Ang,cles ‘f ;

Se podna lener las cuatro

& rolucaILos An&,elcs

E

Foluc’\/Long, Bcach

3. P/P (pler to plcr)

]

Manzamllo/Long Beach

fl

4. P/H (pler to housc) Manzanillo/Los Angeles
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Capitulo 3

Tramites Administrativos Necesarios para la

Exportacion



:1.1 Segretaria dé Comercié y Fomento Industrial (SECOF)

3.1.1 Sohcltud de Permlso de Exportaclon 5

Este tramxte se d'bera efectuar umcameme cu'nd el p oducto este su;eto :

a’previo permlso de exportaclon actualmente solamente IOl fraccrones

arancelanas deben de cumphr con este requnsno por razones»estnctamente :

Justxﬁcadas como son: :

. Ascgurar el abasto nacnonal

. Cumphr convenios internacionales.

« Preserva especies en riesgo de cxtmc:on

e Mantener canales Unicos de comercializacion.:
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3.1.2 Cerhﬁmdos de Orlgen pmu I’: odnctos con Py efcrcncms y

Couccsmncs Amnccl.u

nos dc cxporhxcnon pueden oblener

Usia gran‘ antidad dc pr

la eliminacion’a reduc:

n'de arancdes cn los patscs gite 165 lmpomn en

propiciar

cada’emb

‘Economlca Europea, 'Norucga' Suecm Finlandia, Aus( ) za,,Japén,

Australia, Nueva Zelandxa y Ia Europa nental

Para todos los SGP se requnerc un ceruﬁcado forma “A” que por: regla.
general debe ser expedido por la SECOI‘! como autondad comermal de
Meéxico. Estados Unidos consmpyc una cxcepclon, ya que desde 1986
permite que scan las propias empresds exportadoras quienes: suscriben los

certificados de origen correspondicnies.
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2) Acuerdos en ol marco de la Asocnacnon Ibcrmmencana de lnlegraclonv

(ALADI) dc la quc forman parlc adcmas de nue ro pals Ar&entma

' Bohwa Br'ls:l Clule, Colombla‘ [Icuador Paraguay, Pcru‘ Uruguay yi

requlera su producto durante un lapso de 6a 12 meses y sera necesano:}'

obtener un certificado de origen por cada embarque de exportaclon Los"

tramites de registro o de expedlclon de los certifi cados uenen ‘una duracnon

de 48 horas y se cfectia en el Departamemo de Atenclon al Pubhco
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3.1.3 Certificados de C.|Iid‘u| )

Este documenlo es cwpedldo por los l.abora(orlos Nacxonales de Fomento
: ' la _SECOFI, -

dcsee con la

el productoaexponar g antlzando e esta manera suca idéd.

’3 1. 5 Ceruficado de Peso (o

. Documento que expxden Ios orgam kmos autorlzados pol - Ia SECOFI Esle—'_

cemf cado’ del peso real del producto es‘sohcnado por el lmportador para
obtencr una garantla “oficial del peso bruto peso neto y tara del produclo

Puedc ser para cualquler mercancm
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3.2 Secretaria de Hacienda y Crédito Pablico (SHCP)

3.2.1 Pedimento de Exportacién

Todos los exportadores estan obligados a presentar ante la Aduana un
pedimento en la forma oﬁcnl aprobada por la SHCP, éste conlcndr'x los

datos referemes al reglmen aduanero al-que se prelenda desunar y los.

3.2.2 Cuenlas Aduaneras

: Los exportadores que a'su vez sean |mponadores podran optar por pagar i
los lmpuestos correspondlcntes mednante deposnos que efectuen en Ias‘
cuenlas aduaneras, siempre que los lmponadores cumplan con " los

sngulentes requisitos:

+ 'Que se trate de mercancias dcslmadas aun proceso de,transformac n o L

claboracion para regresarlas al extran}ero dcntro de o 18 meses

siguientes a la importacion, en el caso dc los’ produclos lermmados ast LT
como de maquinaria y equipo, finicamente sc podran 1mponar con los :
propositos de ser reparados, adaptados o transformados enel plazo

citado, T e T e
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« Se dictaminaran sus eslados financicros en los términos del articulo 57

del Codu,o Flscal dc la l< cder'lcnon
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3.2.3 Dcvoluc:on del lmpucsto nl Valor Agregado (IVA) a

Export'ldox cs

« Hoja de trabajo que snrvxo,de base para la formulacxon.gie la déélaracién

en la que resulto eI saldo a fav'or
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3.3 Secretana de Salud

Para las cxporiaciones de bcbldas, ahmcmos preparados el'lborado o

* enlatados, medlcamemos y cosmeucos baslara quc o cxpomdor prcsentc

psncotropncos) y copia dél Re[,lst

sanitario del pais al que se exportan-

(psncotroplcos)

¢ "Para Az?enles de Diagné 0, Inslrumental y Eqmpo Medlco que no sek

introduzca en Forni pcrmantmc enel cuerpo humano se accpla copla

dela sohcnud dc reystro samtarlo en lramlte y carta de comprom:so en
donde s proporclonan los rcqulsnos del reg,lstro en un hpso de 180

dias:
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3.3, l Ceruﬁcado de Libre Venm

Es un of cio que etplde la recc:on General de Blenes y Serwcnos de: la

aduana de sahda y valor aproxxmado

3.4 Secretarid ‘de"'Agnc‘dltura ykRéhi:Adrs'osﬂ Hidraulicos (SARH)

3.4.1 Productos Foreslalcs

Para Ia exponacmn de 4 roductos forestales se debera obtener el.
Certificado de Exportacxén correspondlen(e que serd expedxdo por la

SARH, de acuerdo al su,ulente procedimiento: Sera expc ldO por. las

Delegaciones de la SARH cuando se demucstre medname cl pemuso de
aprovechamiento foreszal corrcspondlenle que el producto a exponar

proviene de la e‘(ploiacmn lcyuma de los rccursos forestales
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3.4.2 Aulorlzaclon Sanitaria pnr.\ l’roduc(os dc Origen Vegetal

Cuando se lrate "de exportar produclos de’ on[,en veg_.,ctal es necesario

sohcm\r una’ aulonzacxon samtarn 'mtc la Dnrcccnon Geneml de samdad

Vegcnl

Dlrecmon Gcneral ‘de Salud ‘Animal de la:SARH ﬂutonzacmn zoosamtana

35 Secretarla de Desarrollo‘Soc:a e -

Mamfestacnon pa a la Exponacmn de Matenales o Res:duos Pehgrosos

" La Ley General del Equnhbno Ecologlco y la Proteccion al Ambiente en’
Materia'de Resnduos Pellgrosos establece que para la movilizacion de este
tlpo de matcrlales es necesano presentar ante csa Secretana un manifiesto

para la e\:ponamon de matenales o resnduos peligrosos.

45



3.6 Secretana de Pesca

Esta Sccrctana proporcnom opmlones prevns de exponacnon cuando este

paxlc de la SECOFI

Secre(ana Por olro lado cuando el \portador sea mlermcdnano debcm

’sollcnar a su proveedor permlso de’ captura y Ja’ autonzaclon de

exportacmn
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Capitulo 4

Documentacién Necesaria para la Exportacién



4.1 Contrato de Compra-Venla .

Todas las relaciones comerciales entre las personas estan reguladas por el

" Derecho, que de manera objeuva y pnonta

tablece Ias snuacnones

supuestas con sus solucmnes

El exportador toda vez que se se ha puesto de, acuerdo con el client "'en cl

Los puntos fudamentales que debcra tcner el contra!o de compra-vcma

son los sngmentes.
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4.1.1 hpo de Con(m(o - . ’
Puede ser:una compra vema una mdqu:la. una repﬂracxon una compra<

“venld con rcse' de domlmo un muluo un arrcndmmcmo et Aunque

no ¢s dctcrmmnn(e para Ia se)eccnon del upo de comralo de que se trata et

4.1 3 Del 0b_|el vo'del Conlrablo
Esta’ pane del contrato debera descnbxr brevemente pero con clandad los

actos juerICOS prmcnpales que deberan o(orbarse recxprocameme Ias
partes. Por ejemplo en una compra-venta sc debe menclonar QUICH"'
compra 'y quién vende se debe describir brcvemcme cl objelo de la k;
lransacc;pn_con sus caracteristicas principales, canudndes, txpos, qalldadcs,

envascs, ctc. ‘
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4.1.4 l’rcclo del I’roducto
-En esta pane se debe eslablecer de mancra claray def'nmva el valor de las

mercanc:as o serwc:os por umdad de medlda 0 por una’‘suma lo(al

convemda enlre las par

4 1.6 Garantms
LEl exportador debera obtener del comprador ademas de la ﬁrma del

contrato una ;,aranua dc pago adncnonal que puede er una cana de : !
crédito a la vista, irrevocable y conﬁrmada la reserva de’ donumo del bxen
: vendldo una garanua bancarla una ﬁanza una hlpoteca, pagares avalados

letras de camblo avaladas prcnda etc.
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La lmplcmcmacton de una Earanua es muy lmporl'lnlc cmndo sc pacla una

venta de exportacnon para se pagadera en el fi uro y no cn cl momento de

“por. cscrllo y fehacncnlcmcnte os hcchos quc mouvcn esc\estado el

proccdumenlo quc 5 csta s:[,uncndo pdra soluc:ona los problcmas-
crcados y unn pcllcnon l'ormal de amplmcnon de plazo [ modmcac:on del

LOlllf'llO
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4.2 Factura Comercial

Esta se debe presentar al cliente en original y copia firmada por cada uno

de los embarques, sin olvidar que en la factura debe aparecer:

o Cédula del Registro Federal ‘de Conlnbuyenlcs con nombre o razén

social de la cmpresa, dlreccnon telefono

fax, ;Ademas debe tener la
Iccha y.el lu;,ar en que se explde
la

ser-idéntica . fisica. en

Si: Ia factura mcluye flet

rccomendablc desglosarlos en; fo ma' por sep' ‘rado con el valor de'la

mercancia,
o . Indicar. forma de pa;,o asi como el lug,nr de sahda de la mercancna

« Su dcslmo ﬁnal
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4.3 Conocimiento de Embarque Maritimo o Bill of Landing
(B/L)

Este documento es un contrato de transporte maritimo de mercancias en cl

que se asientan las condiciones de prestacion f'dcl‘servicio es .un titulo

represenlativo de las mercancias,” transferible 'y ne uable pudlendo el

en la parte mferlor del conocumentlo de embarque arriba de la frma

. El embarque,deberar estar cons:gnado a la parte mleresada que serv'.
indique’ en e] credno si el embarque estd hecho “a la orden “ata
Qrden dely embarcador” debera ser “endosado . al:: reverso por‘: el
exportador. k_ : - ’

e Las marcas y nameros . de cmbarques, asi- como’ el peso deberan
concordar con las marcas y nimeros de los olros documemos

D Los conocirhientos de embarque deberan " mostrar - un impreso que
indique que la “mercancia ha sido embarcada a bordo”, deberan obtener

la cldusula “a bordo™ firmada y fechada por la compaiiia transportadora.
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o Laclausula “ﬂelc pag,ado debera ser cslampada en el conocnmlento de

embarque si el credllo asx io socnllta Las clausulas que mdlquen “flete

a pagar. por: anncnpado ”o flete pa&adero no‘scran.aceptadas’k como

. flete pagado

tcrmmos del cr 'dl 0 ncsoc:ado

«-El cmbarque debcra ampdmr la mcrcancm quc esta S|endo facturadzl

54



o Ellugar de cargay dcscargn debcrm ser los requcndos en los termmos

del credlto neg,oclado :

» El nombre y dlrcccmn de la persona a qunen se nouﬁque dcberan ser

cxaclameme los mdlcadm en la faclura

'4,5A Gi.uav Aérea.

exactamenle los mdlcados en la f'lctura
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4.6 Péliza o Certificado de Seguro

o El original debera ser firmado por la compaﬁia’aéeg‘uradora 0 SuSs .
agentes. Lo
e Lafechadela pohza no debera ser postenor a la fech que fnu‘estra el

conocmuento de embarque e

. Debera cubrlr la mercanc:a ue:’se; describe:en

factiira ‘comercial."*

a poliza‘deberdn -

cubnerlos scparadamenle
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. Todos los anexos del sc[,uro dcberan ser umdos y ﬁrmados por la

compama '1segur'1dora deblcndo cstar |dcnllﬁcados cn cl documcnto .

ong,m'll

4. 8 Cemf/cado de,Ongen

Contar ‘con, el cemﬁcado dc origen para comprobar que ¢l origen del
producto exponado es México, el cual puede ser expedido por la Camara
Nacional de Comercio de la Ciudad de México, cuando su finalidad es el

no solicitar alguna preferencia arancelaria como es-el caso con certificados
con ALADI, SGP, GATT, etc.

4.9 Certificado de Peso

Este documento Unicamente seri necesario cuando el cliente lo” haya

solicitado, y debera ser espedido por la SECOFI.
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4.10 Lista de Peso

En ocasnones el chente sohcxta que'se anexe una hsla de pcso cuando el,

embarque conucnc varios | productos “:Este documenlo normalmenle es

. kDebera ser ﬁrmado por el exportador o el lesponsable del embarque

4.11 Llsta de Empaque

Esta llsta conhene pnncrpalmente los contemdos de cada uno de Ios'

paquetes bultos o pacas; etc mlsmos que deberan com ir con los
documentos del embarque y.en'la factura, y debera ser fmnada por el

exportador o responsable del embarque -

Para el agente aduanal resulta muy importante contar .con este documénto,
pues es muy comiin que en la practica antes de desaduanar unakn‘?ercanrc‘ia ;
- se realice la revision previa, este documento va a ser de gran apoyo para
identificar rapidamente el o los productos que contiene cada bulto,-
inclusive en el supuesto caso de que al momento de pasar por el sistema
aleatorio llegase a tocar luz roja, el vista aduanal tendria que realizar una
revision aleatoria de la mercancia apoyindose en la lista de empaque, de

ahi fa importancia de contar con este documento.
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Capitulo 5

Formas de Pago



Es recomendable que en las operacnones‘ exponacron se. elabore un

- contrato de compra-vema (coma.se explico-en el capnulo antenor) en el

cual se estlpulen Ios convem

n cordado mbas partes como

pueden ser: condlmones requ;snos, responsablhdades caractenshcas asn

como fa forma de pago la cual puede ser de la snguleme maner :
-o Letrasde cambio S

+ Giros

+ Cobranzas documentarias

o Cartas de crédito
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5.1 Letras 'de'Cambio

Los elememos de Ia lelra de camhlo son los snguncnles

D Glr'ldorA rsom que ‘expide’ la Ielra de cambuo y en muchas :

.'La orden mcond:cnonal al glrado de pagar una suma determinada de

~El nombre del gr do
.'El Iugar y la epoca del pag,o

. El nombre de la persona a qunen ha dc hacerse el pago.

~. O A

. La firma del’ glrador o dc la pcrsom que suscnbe a su ruego o en su

nombre. -
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“La letra de cambio’ puede ser g|rada:
o Alavista. ’ : ‘
< Acierto liein'pdvvisn »

A cncrto uempo fecha S
. A dla f jO

Las Ielras de camblo con olra clase de vencmuemo o con vencumenlosL

emendera SIempre af aderas a la wsta por la 1otahdad de la:

suma que exprasen Tamblcn se. conSIderara pagadera a la v1sta la letra de L

: camblo cuyo vencnmlento no este mdlcado en e] documento'

5.2: G/ros

El yro bancano mlernacmnal se puede deﬁmr como un mulo de credllo

nominal y no negoctable que explde un banco del pals del |mportador a

: sohcntud de éste. chho gxro muestra en el anverso el nombre de algun_ :

’-‘banco del'pans del exportador en el cual se puede sohcltar el,pago del""

‘documento El banco del pals exponador normalmente manuene relacnonv"'
de: corresponsalia, que obhgd a pagar al beneﬁcmno el lmporle del
documento. Este: glro demanda el pago inmediato y es pag,ado contra

documentos de embarque
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El sohcllante del serv:cxo debera informar_con preclsnon al banco emisor
los stguxentes datos ' :
. Nombrc Y domncmo del beneﬁc:ano
Banco glrado (mdlcando pais y ciudad).
. Monto girado.

o Divisa.

5.3 Cobranzas Documentarias

La cobranza documentaria es la orden que un vendedor da a su banco para :

cobrar al comprador una.suma determmada contra larentrega de
documentos enviados. El pago en _estas operacnones puede efectuarse al ‘

contado (ala vxsta) oa plazo (medlanle la aceptaclon de una letra dek s

camblo)

Exponador o
Vendedor

Banco‘ vntldad que - recibe los documentos. del

Remltente vendedor/exporlador y los envia a otro banco para su

cobro
Banco i Sekoqup‘a del cobro a la vista o a plazo, ajustandose a las
Cobrador:=: = inS(mccmhcé recibidas del banco remitente.

Importador o’ Es Ia personaa quien son presentados los documentos

Compradb:p : para ] pago o.la aceptacion.
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La cobranza puedc ser de dos hpos

1 Slmplc Sc refcre a documenlos ﬁnanc:cros como por ejcmplo -letras .-

; Dbcunlctitarlo

,cdmo'f"l‘ac(ixrras conocmucnt

proceda al cobr ;

Cabe hacer la aclaracnon que los bancos fungen como snmplesV
i

forzosameme cl pago ni a revnsar los documemos Como esta operacnon

mten‘nednanos en cobro* las no estan obhgad‘s m a: obtener~

requiere de mayor mtcrvencnon bancana operauva y: admlmstranva es

hg,eramcntu mas aha en costos. .

64



5.4 Carta de Crédito Documentaria o Crédito Comercial

Es un medio de pago por el cual un banco se obliga, por cuenta de un
comprador, a pagar a un vendedor cierta suma de dinero determinada
dentro de un plazo también determinado, y contra la entrega de
documentos que demuestren el embarque o entrega de mercancia bajo Ias

condiciones expresamente sefialadas en el crédito.”

5.4.1 Objetivo Principal de la Carta de C‘l"édvﬁo'

El objetivo principal de la Carta de Crédito es facihtaf el corhxel‘cié interidr.g'

y, sobre todo, el extenor de un paxs otorgando la-confiz anza necesana :

entre comprador y vendedor en vnrt id e serwc:os del,

banco © de los bancos como medladores en‘los pagos,lo que garantlza a

ambas partes tango la entrega como ) pa 0 de la mercancla objeto de la, ;

operacion,
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Ordenante,
Importador o

Comprador

contrato par

normalmente :

.} Banco Emisor .+

o Banco

.| Banco :
Nouﬁcador y/o

Conﬁrmador :

Banco
Negociador o

Pagador

Beneficiario,
Exportador o
Vendedor

Es.la: persona I' isica;o” moral con derecho a: cobrar el

lmpone de) credlto comercxal mcdname la pre' macnon

de los documenlos requcndos
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A I'n de lleg,ar al cslablecmuento de este conlralo prcvnamcnle se’ requlere

. Corr'espbnsalfé :

. Corresponsal

. “Emisor ' * Documentos K
Contrato Documemos_ e '~Rela'ciqnes'».' kabc.H
Apertura S ' - Comerciales
Ordenante Compkra-\’/enlaf Beneficiario
Importador Mercancia o Exportador
Comprador Servicio Vendedor




5.4.2 Clascs de C._:lrl:‘l de Ci‘édirlo;

54.2.1 Revocablesc irrevo ab]es i

‘(Porla fac'ldad deca elac omod:f’cac;on)

‘Los crednos;comcrcmlcs documemanos rcvocables son: aquellos que se -

principalmente el beneficiario.

5.4.2.2" Notificadas y Confirmadas

(Por el compromiso que adquiere el banco avnsador)

Las notificadas son aquéllas en las que ¢l banco corresponsal que recxbe la.;

Carta de Crédito, no adquiere compromiso alguno,ante el beneficiario,

limitandose a notificar el crédito sin ninguna responvéabilidad de su p'aﬁe

Las confirmadas son aquellas en las que'el banco corresponsal que las
recibe se compromete sohdanamente y por encargo del banco ordenante a
pagar el importe del crédito al beneﬁcnano»dentro de los ‘términos .y

condiciones del mismo.
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5.4.2.3 A la Vista, de Aceptacion o Plazo
(Por su disponibilidad o forma de pago) .
Las Cartas de Crédito a la vista son aquellas en-las cuales cl benefcmno

‘para disponer de su importe, emite un yro ala v:slak" es pagadero asu

presentaclon

Las Cartas de Crédito de aceptacion son aquellas en las’ que el beneﬁcmno

para disponer de su importe, emite un g,nro

numero
.determmado de dias vista, o dias fecha de cmbai‘(ju etc mlsmo quc es

aceptado al momento de presentar los documentos de embarque y pagado

hasla su vencmnento

©5.4.2.4 No Revolventes y Revdlvenle
(Por la facilidad de nueva dlsposwlon de 1mpone negoc:ado)
Los créditos comerciales documentarios no revolvemes son aquéllos que

una vez utilizados, se extinguen deﬁnmvamente -

Los revolventes son aquéllos que, a pesar de haberse utlllzado por su valor :
total, recuperan su vngencna, es decnr se pueden volverse a usar, como  por

-ejemplo el pago por parte del

comprador el envno de aviso de’

remstalac:on del banco ordenante, etc
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5.4.2.5 Intransferibles y Transferibles
(Porla f"lclhdad de lr'msmmr dcrcchos)
Son aquéllos .en que cl bencl’cmno delos mlsmos es el vendedor de'la

mercancia, y por lo mmo o nenc I"lcullades para ceder sus’ dcrcchos a un

ter CCFO

beneficiario, que se conace;con el nombre de asu,nalano.
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Capitulo 6

Empaque y Envase



Ha quedado demostrado que el “empagque, embalaje y envase,
frecuentemente se han dejado aun lado o con demasiada msrstencna es

desculdado por los exponadores Y, cs uno de Ios medlos esencxales para

“competir conlo 'mercados extranjeros. Las econom:as hechas en este

aspecto, <, por-.un mal plameamtento en el programa de exportacxon/ B

malmente resultan mas caras.

Los émpresafios inexicanos tienen que adoptar sist‘em‘a's’”de-envase'y"‘,

: embalaje acorde a los cambios que Gltimamente se han vemdo suscltando".

en paises desarro)lados pretendiendo en todo momento proporcronar la”

: maxnma proteccion fisica del producto, ademas de aprovecharlos como

mstrumcmos promocionales facilitando asi-la comercuahzaclon de unv
producto. * Estos clementos podrian definirse: como’ a- conunuacmn se

describen:
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o Envase. - Es' la envoltura d:rccta dc un producto cuyo proposito es

proteger sus caracterlsucas f'sxcas y qunmcas Su diseho-debe ser muy

atractivo y descnpnvo

Hamar la” menclon : de los consumidores %

faclhtar la vcnta de l pr

. Fmpaque El empaque nvase. scciindario, se milinza para agrupar.y

do“él m’lhiero de piczas, su .

" El empaque y el enva e de los prod czos' ebe pen arse omando como

“base las slgulentes directrices;’ cuya lmportancla varia'en razon dnrecta de R

la clase de las merca cias y del factor tlempo ¢n general

Q Debe proteger y conservar las cuahdades del produclo
« Debe facxhtar el lranspone k

- Debe favorecer la venta
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tecmca contemporanea ‘vUn” i

e dlvpensables a xodo nuevo producto .
para cada des no;en el or, a cada segmento de ta poblacnon del’

mercado potencial, de distribucion etc.

6.1 Dlseﬁo del Producto y(del Empaque

El dlseﬁo deI producto del empaque para exportacién, es. uno de loS,

mstrumentos mas et’ cac y: relatlvamente menos costosos, de que’ se

puede hacer uso n:los esfuerzos de los exportadores nacxonales por»

pnncnpalmeme de 3 maneras.

. Por medio: dc una compaﬁla d:seﬁadora profesnonal ajena o

mdcpcndlemc de Ia frma productora
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. Eslablecncndo un; departamenlo ¢} gerencm dc dlscno en: Ia prop|a

: empresa exportadora

Dlseﬂo :

_Cadad una ‘de estas actividades se pueden’subdividir a su vez en varios
" pasos, mismos que se comentan a continuacion:
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6. l l An.nhsns dcl " oduc(o dc Exporl.lcnon a Embalar

'-de mercado respecto a la persona o la empresa
que lo va ‘a 1mportar cons:derando las siguientes cuestiones: = ;En qué
) f‘orma lo va a almacenar y a promover, a exhibir, a vender y a entregar?
Esto auuhara a enconlrar la forma de dotar (casi por el mismo preclo) de'

un valor aycyldo '11 cmbalajc
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La investigacién de [a manera en que va a ser comcrchlizado en el pais

lmponddor genera ldcas para dlscnar esos pcqucnos detalles. que le dan un+

valor agrcgado al producto mbalado pon ndolo;cn vcntaja' frenle a sus

produclos compeudo

: transponacn

aluamlento

almaccnamlento.

Se deben conocer las condiciones de la ruta, del estado de las carreteras,

de los transpones y de las bodegaS’ o gradd de lrresponsabllldad de los
que cargan, manejan, acarrean y dcscarg,an los embalajeS' la lemperatura
fa humedad, los cambios de presion atmosférica, la compresion vertical
causada por la cstiba y los ricsgos de caida, impactos, vibraciones y
traqueteo prolongados, seguido de una gran oscilacion, balancep, cabeceo

y ambiente salino; insectos, roedores y ladrones.
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Sélo efectuando un anahs:s objetlvo basado en la mvesh;,ac:on sec podran -

conocer cuales scran las’ condlcnones reales los esfuerzos y Ios rles;,os a

'lmportacnones de productos envasados y embalados para evrtar_'
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6.1.5 ' lavestigacion de las Normas Oficiates Internacionales (ISO-
International Standard Organization) de Envase y Embalaje y
Concretamente los del Pais lmporlador

Es frecuente que no solameme el gobierno de un pais imponga normas,

sino que también grupos parhcularcs dc mduslrlales lmponadorcs definan

condiciones y normas que rcglamentan el ‘disefto de los embalajes como es

el caso de’ la polmca local‘yv m, "al d efecluar clertas perforacloncs

determmar con clandad y Objthldad Ios requenrmemos del producto y de

su embalaje. "De acuerdo a los requerimientos o exngencnas de los
productos y a los riesgos y esfucrzos a los que serd’sometido el embalaje

durante la distribucion y considerando los lineamientos y las limitaciqnes

que impongan las normas oficiales del pais importador se deben‘determinar— Lo

las cspecificaciones del material y su calibre, las dunensnones cl
aprovechamiento del espacio tomando en cuenta-las medldas ohcmles de

las tarimas para exportacion, ¢l peso, los costos, el proveedor, ,e!,c:,
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6.1.7 Discito del Embalaje

Como dltimo  paso  después vde haber aclarado Yy dcﬁmdo las

cspemﬁcacnones se procede a] dlscno estruc ural» del embalaje consrstente}

por las del pals receptor en pankcular

'obllgatonedad de  estar " impresos.” en el

. responsabilidades y para proteger al lmponador) alc 'sun &or si lino de :

"estos elementos legales son el nombrc del f‘abrlcantc su tamaﬁo y su_

ublcacmn 1a manera del producto, ¢l nombrc del pa:s de : cl numcro
de piczas, la snmboloya graﬁca el debldo manejo de la carg,a, “etc. Su

finalidad es dar mf'orm.xcnon y proleccnon al reccplor
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Los elementos promoclonalcs se: rehcren a la presenlacnon graf ica del

’-producto si se |mpnmc a una o arlas tin tas y a la comunlcaclon de sus.

cuahdades y ventmas ‘Su fnahdad cs ia mo 'vacton & atraccnon mﬂulr en

: _la venta por 1n1pulso y cl provoc |-deseo de posesnon c pocas palabras

cemcnlo), I‘cruh/ames allmemos para

ammales. productos qunmcos harma azucar y otros artnculos similarcs.
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El carton plano se utiliza ;'en cl empaquc de productos tales como

delergentes harmas ;'epar das para pas(cles hojas dé navajas para

-af‘eltar dulccs p_ duclos d"‘belleza esto es, cn amculos ‘cuya venta se

rcalnza en canudadcs pcqucnasry_prcf‘crcmemcmc dc gran consumo por

preslarse d|c1 amenle a la lmprcsmn de, dlseﬁosf

pubhcltanos que indicenala compra (anuncnos en pohcromlas con teMos g

exphcanvos para 1 uso’ o quie re'xlccn las cualidades yla cahdad del"
produclo), en forma prmclpal bajo el sistema coriocido conio punto de :

; venla

O

El canon ondulado [¢] acanalado, por su mayor remstencxa es usado como

empaque extenor, ya sea de botellas botes cajas frutas o legumbres

hbros, etc A mlsmo ol'rece facilidades para la impresion de la marca de
fabrica y de la clase del provducrto,‘cuandoi s¢ ha realizado una publicidad

' tehdieqte__a crear hna “imagen de la compaiiia manufacturera”.

-El metal ocupa el lugar inmediato al carton en la confeccion de en{paques,
-coma botes y latas de pequeflo y mediano tamaiio, por ejemplo: conservas
alimenticias, pinturas para casa, muebles, cajas con tapas de bisagra, con
tapadera ajustada a la boca interior o exterior, botes de cervezas, ju‘gos de

frutas y otros productos similares.
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La madera es ocupad'a basncamcmc en empaques exteriores, en armazones,

en bastldores enrejados, c1_|as p'nletas le. mampulacnon conlrachapados

Pféduéioé farmacéutico

‘e Perﬁxmena co excepclon de Ias esencms [

Y ,Ahmentac on ‘

) Produc‘toquulmlcgs

6 3 Contenedores (Contameers)

Palabra mglesa que desngna a Ios contenedores y son grandes cajas:
hermetlcas concebldas para contener mercancnas a ﬁn de transportarlas sin
mampulacnon mtermedla m ruptura de carga Presentan a ventaja de
poder ser enviadas dentro de cualquner tlpo de transporte 0 en una

combmacton de varios de ellos

Si el puerto de atfaque esté equipado cbn‘una terminal que disponga de
5,ruas y carretillas clcvadas cspccnalcs cl uempo de carga y descarga de un
barco con contencdores se reduce a una qulnta parte del uempo requerido

por un barco con carga convcncnonal
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El uso de los contencdores pcrmite el transporte multimodal (servicio a

través de dos o lrcs medlos ,de transporte) Este tipo de transporte

proporcxona lﬂs sq, lenles ven jaS. o

. Mayorsebundad para los roduclos

Mmm1a mampulacnon

Contenedor 20 *

Largo - 1’2103’ ﬁl ':_ -t Largo 589 m

Ancho: 234m . Ancho . 233 m

Altura @i o 220 240m | Altura 2.20- 23Tm.
1 Ancho Puerta ©:{2.34 m - i Ancho Puerta: 112,305 m:

Altura Puera 2.286 m ¢ | Altura Puerta® 12,269 1

Capacidad . 2o Capacidad -/ - .. 68 m3 :

30000 kg

Peso Maximo 20,320 kg Peso Maxlmo

Peso Optimo 18,000 kg Peso Optimo: 26,730 kg
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*.Tabla’6.B; Medidas interiores de tin'"

F l' m"éé’»l‘l’ d_‘cﬂ’férl"qcarlf"

Largo " /i et ) 1234 m ¢
Ancho - Gt 278 mo

[3mEm

Altura

Ancho Puerta’”:

Peso Maximo

Peso Optimo

6.4 Tanmas de Carga

Conocndos tambxen como “Paletas de Carga d “Pallels” -se utlllzan para

) como gnelas y quem

plaga En el armado dcben cmplear’&crclavos de 5 1 cm de lar[,o y un

'dmmetro como mlmmo e 3mm g y con un cspacmmlenlo de 30"1 cn

grandes produccnoncs s¢ uuhzzm grapas clavos cslrlados Y rolados ‘que se

aphcan con plslolas ncumallcas



S i Tabla 6.C I‘nrmm de Carg’l pam Expotaclon St ""
Anﬁho ‘Larg,ojv i élty[a M{ix}n}a No de Tanmas por | Contenedor
1;1‘3 cm 1.50.cm -
[T e [15em 074
113 em’ 1.20hq:tvt,’\'
1.13 em. 109 cm

"« Nombre del exportador e
¢ Pais de ongen o

. Marcas de manejo

;k'-Pueno de sahda e

+ Puerto de entrada -
. Nombre del destinatario

+. Néimero de pedido
. Namero de p’aqucle y lahmﬁb dekia caja (éentinletr(_)s y pulgadas)

» . Marcas de peso

El emblcma “Hecho en Mcxnco és(a suslentado en la lcyslacron ¥ normas
. _sobre marcado y cnquelado (NOM Z~9 1978)
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Capitulo 7

Transportes y Distribucion



Hoy ‘en-dia, el éito en las operaciones de comercio imernécional’

dependen en gran medxda de una seleccion del transporte adecuado pues o '

es la parte medular deun estudlo logistico.” Es 1mponante tener presente

para_este. estudlo las caractenstlcas de los productos la ublcaclon“"

geograﬁca del pals |mportador el tipo de carga sus dlmensxones

frecuencla de los envnos, para saber qué transportc se. debe ‘utilizar,

Actualmente existen cuatro tipos de transporte, iellos' ‘j'sdnj aéreo,
fgrroviarib, maritimo y autotransporte, suméndgy'sev af‘ésto's el transporte
multimodal, que consiste en la “utilizacion - de: dos o ‘mas’ medios de

transporte,
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7.1 Transpone Aéreo

: Este transporte se ve hmltado por los allos coslos de operacxon y Ias~‘

" Pol ello s uulm solamcnlc para mercancnas de g,ran

elevadas (arnfa 3

peno icos y para nlreg,av

‘Vmculados a este medlo ex1sten los reexpedldores [} consohdadores de .

carga qunenes han negocnados atracuvas tarlfas con las hneas aéreas.

: Consolldar carga SIgmﬁca agrupar mercancna de varias empresas “hasta
lograr un peso considerable que les permita operar con: tarifas mads
'ecénémiﬁas que las normales lo que. hace que sus clientes abatan costos.
"Las tarifas de las lineas aéreas son acordadas y estandarizadas por la
International Air Transport Association (IATA), y desde luego, éstas son
sometidas a_ consideracion de los gobiernos a través de la autoridad
‘competente, que en nuestro caso es la Secrétarfa’de Comunicaciones y
Trzinqunes (SCT). . Las rarifas que cmn(mincnlc se manejan  por

transporte aéreo son las conocidas. como minimas, de cargd gencral, de
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comodidad' o preferentes, ~promocionales, para:contenedores y para

mercancia clasificada. -

7 I l Mlm 1

Esta lanf'l es al vez Ia mas cara debldo a que Ias lmeas aereas tlcnen que

mcurrlr en g,astos mmlmos e St esta tlene muy :

poco peso.y volumcn es seguramente candldata a mcu ir en este elevado

;:,asto es muy comu que es10'suc 0 el e v10 de muestranos

7.1.2 De Cﬂrga General (Gcncral Commoadity

Es aphcable a mercancia dlversa con peso superior a 45. kgs esta tarlfa va

dlsmmuyendo onfo 13 lo bi nes' pues a mayor peso E

o volumen menor sera el cost" ‘del flete 'al prorratearse por el numero de

piezas.

7.1.3 De Comodidad o Prcferentc

Esta tarifa es mas economica que la anterior, por lo general se aplica a
cierto tipo de carga como por cjemplo; frutas, - legumbres, comestibles,

flores, artesanias, etc.
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7.1.4 l’romoclon'lles

El proposuo de esta tanfa es el de | promover el manejo de un producto de
“interés dc un’ pun(o a.otro ofrecnendo una l'mfa mas reduc:da que las

antcnore 5 “Ademas

) utonzadas por los Eoblernos de con(‘ormldad con

Descrlpc

del producto

o Ruta

. ‘,Peso mlmmo por embarque :

. Programa de’ exponaclon

. Cuota sohcrtada

7 lr,5> "Con'tehéddres

' Con el proposnto utl]lzar [os espacnos del compammxento de carga de

fos: avxones, e dlsenaron los contenedorcs estos ademas facxhtan el

manejo de la carga y e dan una mayor proxecclon a la mlsma Las tanfas

suelen ser lnfe ores

5 7 l 6 Mercancm Clasu(‘cadn

Los pmcnpales productos que se manc;an ba_;o cstc renglon son: amma]es

vivos,” malerml unpreso valorcs. reslo humanos Esta lanfa se aphcarm

en aquellos casos que no “exista una larlfa especnﬁca de comodldad
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7.L7 Rclncmn PcsoNolnmen

Para este med:o dc transporte evuslen dos slstemas pam dclermmar el peso:

: sobrc el cual sc aphca Ia t'mfa pcso y volumen

Mich)Srénddse antidad ‘que resulte ma}o'

56 x'76 80 g;ioloools 000 ={46'.§76> kes. = 47 kgs.”

N la (anfa aérea s¢ aphcara sobre 47 kgs .y

.

Sl el peso bruto es 40 kg;

es declr el cobm del ﬂe(e se hara snempre sobre el factor mas alto.
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7.2 Transporte Ferroviario

Este medio de transporlc surblo hace mcnos de dos’ sxglos cn In[,lalerra '
considerado como uno dc los [_.,randcs mvt.ntos de esa epoca Sl

importancia ha trasccndldo hasn nuestr dms pucs

1,u slendo muy !

lmportante para-el. lransporlc ‘de mercanci

Es. aconsejable uuh ar al‘ :

(‘errocarr:l 1enes y peso a

txempos de entrega no limitados

Sin embarbo, en nuestro pals exrste una I‘alta de comrol en el mowmxento’

de los' carros por lo que es mdlspen ble estar en rdmaclon con el

ag,ente aduanal a fm de csllmar corrcctamente las Ilegadas y sahdas

' BANCOMEXT, 1993
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La red ferrovnna esta cnlazada con los prmcnpales pucrtos marmmos deI

« Tarifas por servicios diversos
La cqunvalencna entrc pesoy volumen para las tarifas que se aphcan en

ferrocarriles es la sngunenle. :

1 lonclada 4 metros CllblCOS
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‘Doble estlba de contenedores Consnste en: trenes: con plataformas .

costos y deprec:acnon de Ias umd'xdcs
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7.3 Transporte Maritimo

En términos generales para aprecnar Ia lmponancm de_ la transporlacu)n

por mar basta considerar que el 80% Ic I

realizan por este medio. lndudablcmcnle uc cste tipo-de ransporle esla L

disefiado - para. trasladar gran :

capacndad, sobre todo,v‘

cllmmado riesgos y retrasos en las maniob sponuarlas

‘kcontened‘ores [

Sin embargo es "necesano llevar. un reglslro'esm o de'las fechas )

probables de. sahdas y llegadas,l mud é Ias demoras que sufren los -

barcos tanto en ta

travesna como en: Ias escalas En ‘este sentldo es

mdlspensablc contar’ con '|slemas refng,erados para conlcncdores cuando :

se 1ransporten producws perecederos
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7.3.1 Tiposde Trafco

e De Cabotajc Son aqucllos buqucs quc estan enrulados a lo largo de un .

litoral; costeando pucrt s, nacnonalcs aun cuando p'\san de un litoral a

olro a traves dcl Canal de Panama

cio interoceanico, dicho:

2E| Canal de Panama fue terminado en ¢l afio de 1914, tienc una longitud dc 85 kms.,
entre la bahia del Limén, en el Caribe y cl puerio dc Balboa, en ¢l Océano Pacifico. : La
tarifa que 1a autoridad portuaria cobra por la travesia cs de USD $1.00 por tonclada de
rcyslro bruto, cs decir, por 1a suma de lo que peselel barco mds su propio cqmpo de--
grias. .
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Respecto a los ﬂetaméntos,féstos pueden sér por: tienipb' o por viaje, el

) prlmero de. ellos consnste en, renlar cl buque por un uempo determmado_'

~7.3.2 »,Flcies" ;

En este medlo de lr nsporte exnsten 4 tIpOS de ﬂetes

7321 lelesEsp gﬁco 7

Se otorgan confor e a una clasifi cnon determmada por las navieras, ésta

puede scr por clase de producto o por fracclon arancclana

73.2, 2: Fletes Promox ales

Son mas bajos que el ﬂe(e espccuﬁco por Io g,eneral linicamente se

otorgan cuando el usuario lo sohc:ta por lrat

‘de promover un producto

en un determinado mercado.
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7.3.23. ]‘Ietcs para Produclos ng Espectfcado

Se aphcan para aquellos prod tos que no'se encuentran relacionados en

’casugue tanto las ut dades del usuarlo

7 3 3 Rc argos

Son vanos los motlvos que pueden generar un alza en los precnos de un

Sel’VlClO nav1 a recargos éstos son

o Ajuste camblano

. Congesuonamlento ponuano
. leerenclal portuario

« Inseguridad en los puertos

. Pesb y largo excesivos

» Precios del combustible

- Recargos gubernamentales

« Riesgos de guerra
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Cabe senalar que el hecho de quc un buque permanezca varado en un

i pueno, leprv.senta ‘un coslo pFOIIILdIO de USD $8 000. 00 por dra por fo-

previa de la Comision Nacional de Inversion Extranjer:

7.4 Autotransporte

Es el conducto a través del cual se mueven las mercancnas en el mercado

nacional y en las e\:portamoncs a palses vecmos Exnsle un movnmlento :

considerable a los Estados Umdos p 'r’este snstcma or; lo que se han

implementado diversas formas de agnllzar las exponacnones

Este transposte se recomlenda cuando se tenga que (rasladar mercancla en

tramos inferiores a 500 km Para obtencr la aulo' zacion como,

concesronano o permls:onano, Cs necesano ser mexlcano por nacmnento,

comprobar que los vehlculos se encuentran le{,almen(c en l‘pals, con!ar'

con su RFC, dcposuar_una:ﬁan/a y celebrar un’ conlrato dc scrvnclo ’
aprobado por la SCT a través del cual’ le permitan el mancjo de carga a

terceras personas.
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El autotransporte normalmente pucdc contratarse por servicio consohdado

o por ca_|a complela, de op(ar por esla uhlma ¢l tamano de la caja mas

rccomendabl C

una buena negomac:on de la tanfa radlcar fundamentalmeme erf el

volumen y en Ia regulandad o frecuencla de los embarq

to!



7.5 Multimodal

Por transporte multimodal se entiende el porte de mercancias por. dos o

mas modos diferentes - de transporte con base ar un conlrato

comprometiendo al operador mcdlan(e el pago del ﬂete a la ejecuclon del

transporte multimodal de mercancms e\tendlendo por parte del expedldork

el documen(o mullimodal correspondlente

Datos que debera comener el documento de transporte multlmodal

.. Naturaleza

lugar y el plazo de entrega de las mercancuas al consi ;,natano

. Indxcac:on siel documento es o no negomable ; fecha de emlsnon y Ia

firma del operador etranspo e.
. Bl flete

< El itinerério ‘modos de trénépdriéy puhios de transbbrdo. .
» Declaracion : de quc cl lranspone mulumodal se reglra por - este

- convenio.
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Capitulo 8

Exportacion de Tomate



8.1 Definicién def Producta

Producto horticola de la planta perteneciente al genero lesalls y especle

Coztomatl,

Se fe denomina “Tomate” a la vanedad que alcanza _n m: yor de :
se le denomina “Tomatitlo” a !a variedad que solo alcanza un desarrollo

pequefio.

8.2 Terminologia

8.2.1 Defecto menor

Raspaduras, rozaduras, costras o manchas, sxempre y . cuando * sean
superficiales y cubran un drea hasta de 1,0 o’ para tomate y un érea hasta

de 0.5 cm? para tomaullo
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8.2.2 Dcfecto mayor

Evndenclas de plagas 0! enfermedades y mag,ulladuras que no afecten el

mtcrxor del producto o cualqulcr defccto menor quc cubra un arca mayor

de 1.0 cm y hasta de 0 cm para’ tomale y un area mayor de 0.5 cm? 'y

. hasta l 0 cnd para tomanlf

8. 2 3 Defecto crmco

: Estados avanzados de enfermedades o'da ;"'/'bp_fa‘;"u{’:‘idosi‘bof‘ ‘plagas,

hendas 1o mcatnzadas [ magulladuras qu

producto [ cualquler defecto menor r qu ] méyor', de 2.0 om®

para tomate y un area mayor de 1. 0om? para tomamlo; o

k 8.3 Clasificacién y Designacién del Producto ‘

El tomate se clasifica de acuerdo a sus especificaciones en tres grados de
calidad, en orden descendente:

+ Meéxico Extra

« México No. |

» México No. 2

e El producto clasificado se designa por su nombre, tamafio y cahdad El

producto que ‘no ha sndo clasnﬁcado de acucrdo con ulbuno de los grados

enuncsados antenormeme se desu,nara como “No Claslﬁcado"
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8.4 Especificaciones

8.4.1 Especificaciones sensoriales

;'Deben esiar hbre

Deben ser frescos, limpios, sanos, enteros y bien desarrollados

Deben tcner fonna, sabor y o'or caractensue

descomposrc . n o pudncxon

Deben estar _précticamente lbres de defectos de ongen mecamco

. 'meteorologlco entomologlco, mtcroblologlco o geneuco-ﬁsxolognco :

"8 4 2 Especlﬁcaclones fisicas

El tamaﬁo de los tomates se detemuna en base asu dlametro ecua(onal y

se deben clasificar de acuerdo a la tabla 8. A

Tomatillo (didmetro en cm):

Tomate (didmetro en cm)

A >34 & T3z
B 4754 18- 2532

c T59-46  |C. 1624

D 38 b <ie L.
E,
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tolerancla cstableclda para‘esta calida

Para la calidad México Extra se permiten los tamafios A, B o C para
tomate y tomatillo. - Para las cahdades Mexnco No. 1 y Mextco No: 2 se

permiten lodos los tamanos SR

8.4.3 Especificacioncs de d»eib‘cc‘tbys\] f’

Nccesxta cstar practlcamente xbre de cualquler defecto y dentro de la

»8432 México'No

Puede prcsenta mo un defecto menor por umdad y deben estar :

_84'41'M§.MM

Los tomates dentro de esta calidad deben ser envasados s:guxendo una e

ngurosa sclecclon, de)ando cada envase perf'cclamente presentado, su
aspecto gobal debe ser-uniforme en cuanto a color y tamano y estar

: den(ro de Ia tolerancia de tamaiio establecida para csta cahdad
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8.4.4.2 Mexncg ‘No. Iy México No. 2 {
Los tomates dentro,de estas calidades pueden presemar varlaclones en

. México Extra

Meéxico Np. 1

Meéxico No. 2

5%

10%.

15%

ole\"ncla: edel‘ectos (para odas las calidades

Tipo de Defecto Punto de Embarque, 1. Punrto;de Arribo
Criticos % 5%
Mayores 6% . 1%
Menores 2:10% -, _;12 %

Aqum‘ulatikVO ) 10% 12%
- 'Pudricién . 05% . L %

! Porcentaje permitido para cl lote
2 Porcentaje permitido para ct lote
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8.6 Marcado, Etiquetado, Envase y Embalaje

Cada envasc debe llevar en el exterior una etiqueta- o impresion-
permanente, con caracteres legibles e indelebles, redactados en'espaﬁolal :

que tenga como minimo los datos siguientes:

« Tomate con cdscara en estado fresco,

o Identificacion simbélica del tomafe cdﬁ césc

e Marca o identifi icacion sxmbohca del productor o

e Nombre y direccion del productor dlstnbmdor o exportador y cuando
se requiera, el del 1mponador

(3

0‘~'

« Zona regional de produccion y la Ieyenda “Pro cto
+ Fecha de envasado.
» Designacion del producto

« Contenido neto en gramos o kllogramos e RS

El acomodo de Ios tomales demro de cada ;envase debe hacerse de tal

manera que asegure su proteccién durante el transporte El producto no :

: debe sobresahr del nivel, supenor dela caja oreja.’

Se empaca genera]mente en cajas de carton a madera “si esta maduro se

debe conservar auna temperatura de cntre 40 y 50 °F si aun no‘ madura‘ L
- debe d estar enlre 60y 70 l’F !

3 También puede ser en el idioma que’el importador 16 requiera *
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Tabla 8 D Empnques \4 Tamaﬁos

Tomate

Verde :

C. de madera standard para 3 y 4 tandas

TVix 13 ex 18187

C.-de cartén de 30 Ib tipo Agro-Pack

46.5% 288 % 183 om

C. de cartén de 30 Ib tipo Prod-Pack

47x289x20cm '

C. de cartonde 401b

: _10 x1T1Bx1818"|

 {Tomate

Pintlo;

* 4] C. de madera para 4 tandas

- | de carton para 3 tandas

“[Cide cartén y madera para mercado

C..de madera para 2 tandas ::

CFSENZESTAICE E

C. de madera para 3 tandas .

'/.x113 vix 161851

B3V 61"

| C:.de carton para 2 tandas

5"/4 x‘l3,‘/z‘>(‘16 ]/8:f

_"/4x 13 '/zx 16 1/8“

-| C: mixta de carton'y cabezal de mader:

5%x13 ’/zx161/8“ ek

‘/4x13'/le61/8“

C. e madera e 1landa

43'x35x75cm S

) euro ! ode2

425%27.9x 114 om

C de cartony madera para mercado

europeo de 3 tandas

425x279x l4em|

o C. de carton de 301b, empaque suelto

loose pack

C: de canon de 40 lb ‘empaque suelto .

loose pack £

Tomatg

Cherry"

C.de carton o madcra y mixtas para 12

canastas de plastlco ) de cartoncillo |

3 4x13 X 16%" i

. C,vde carton o madera mixtas

SUXB%xIGIBY|
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‘ ‘culnvos en mvemad,eros_ controlado

8.7 Procedimiento

Antes de que salga el embarque del rancho, un inspector de la Secretaria
de Agricultura y Recursos Hidraulicos necesita certificar la calidad " del
embarque por medio de una revision visual. Esta revision se realiza por

cada embarque que salga.

La documentacion necesaria para que salga el embarque es la siguiente:*
« Factura

o Lista de Empaque

. » Certificado Fitosanitasio

s Certificado’ de Ongen (mlsmo que se obtxene en’ la locahdad de

produccuon)

* Ver Apéndicc‘Av

111



8.8 Estadisiticas

Afganistan $9,346

Albania . $136
Alemania $15 $189|. N
Bélgica $2,35‘! i $15,438

Ca‘nadé:;, 3 82,494

L. 81,662

s[saz7078n|
$10,945|

~ 7 [$166938,039

Guatemala

Honduras |7

‘ Hquriav‘;‘_-‘

. | Malasia .

.|R. Unido
Venezuela. |} $53 S O
“Total. . -{$166,979,978 $412,864,601|

$ Fucnte: -Banco de México
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rtacion de Tomate fresco o refrigerado,
“(Valor enKg)** o

Pais

1992

1993

1994

Afganistan

19,212

Albania

Alemania

178

Béigica " -

- [Camti

o Caba

El Salvador

219,21 0,023 E

Guatemala’

: Hgndprg

Hungria

| Malasia -

R Unido

Venezuela ' |5

2300

Total : oy

219,258,737 232,650,254 409,048 367

420,079,647

* Fuenter Banco dé México -

e e i
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Los Estados Unidos son productores potenciales de tomate, no obstante,
importan considerables cantidades de este producto, siendo México el
proveedor mas importante. Cabe sefialar que los meses en que importan el
tomate en mayores cantidades es entre marzo y julio y septiempre y

noviembre, siendo la época mas baja los meses de julio y agosto.
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Conclusiones

Mexnco todavna es un _pais plonero en materia de exponaclon pero se )

puede ver gran mteres por incursionar en este campo. . Ademas

exportacnon €s c slderada es sl como una de las pocas sahdas vxables de

la prob]emauca actial del pals

En este trabajo se puede analizar, que los procesos a seguir para exportar B

que es necesano COHOCCI’
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Hay que consnderar que uno de los .aspectos mas importantes a “cuidar.en

cualquxer proceso de exportacxon esel empaque y embala_je del producto o

a otros mercados. Hay que recordar ‘q

d 'ones al consumidor final: Por ello es

El consegulr un agente aduanal capaz es. de vntal nmportan a pues el
ayudara a aglhzar todos los tramltes tanto en Mexxco como en eI pals de

desnno
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Otro aspecto a culdar es el chente stempre es recomendable que se haga

“un estudio del chente, pu s dado ue las relacxones son a “larga distancia”,

un’;.gran nimero . de productores mexlcanos

mmdaqes.-

A pésar de ésto, el Banco de Comerclo Extenor (BANCOMEXT) apoya

fuenemente los p gramas y proyectos de exporlaénon vnables que se les’

presentan. Dando ademas de credntos asesona y consejos para realizar las

operacnones de exponacxon
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Como se. puede ver, los procesos de. exportaclon requieren una visién

general de negoclos, hay que culdar detalladamente los pasos a seguir, la

-’loglstlca Juega n papel i m 1mportante coordinar la proveeduria del

S de ransporte y los agentes aduanales para que
el producto asu destino final en el tiempo previsto. Por

‘esto._la Ingenieri ndustnal,_luega un papel importante ya que los

: conoclmxento d ndos urante la carrera forman una mentalidad global

yal m|smo tnempo preocupada por la calidad y la logistica.

-Adncnonalmente se necesltan reallzar varlas mvestlgacuones de mercado y
proyeccnones ﬁnancleras las cuales un Ingenexro Indusmal es apaz de .

realizar sin nmguna complncacno :

En resumen’ se puede decnr que el proceso de exportaclon es acces:ble a

'cualquner productor o co
No se dlce que es fécll pero que 51 es posnble ~Realmente hay que darse
‘Acuenta que Mexlco ya es un Jugador de grandes hgas ‘en el aspecto

comercnalycomotaltlenequejugar S R P .
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Apéndice A

FACTURA

“INYSRN aoun o
. Juana de Ao No. 205-3 Desp. 2 -

o, Vatana Nofte "C.P, 44680 “Jal, FECHA

Tols. mouuu 57-88, 616-35-45, 615-01.58, FAX 8154749 <. ]

0

: . + RL.C, ECU-0I0S20NAD -1,
0l 3 Contrbuyenis de Rigireen Simolkada

- AFC, s
P, UNITARIO, 1 \MPORTE

G B

PR

b.b-ymm ale sedenge ECO-CULTIVOS,

vadalefars, :J SUB-TOTAL
PR - .
MK, -LVA,
Vﬂuﬁhmmh wiba descrta y rechida ami S——————
o satelasenn, Ewvpaguid es mercantiy stk e TOTAL NS

parte tialy A

WP ALTORY QALCA 04 OL €+
4.2 1R eosics

JEL 1308 AUT. DARQ DAL
BUia 15, LacoVIon

1992

IMPORTE CON LETRA [

FALLA DE ORIGEN
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Apéndice A

BACKING  11ST
BRODUCE . _ARE * OF  MEXICAN _ DRIGIN
A FECHA (OATE)
sowoto: .0 CONSIGNED 10 :
DESCRIPCION D MEACANCIA:
u I
unDaD e L NOMBRE PESO
UNIT - CENAME ; WEIGHT
PESUTTUTAC
TOTAL NET WEIGHT
TOTAL GROSS WEIGKT
TOTAL CAJAS (BOXES) .
JUANA DE ARCO No. 205-8 DESP, 2 ) TELS. OIREO 6165782

COL. VALLARTA NORTE
C.P.44590 GUADALAJARA, JALISCO.

6163645, 615:91.58

FAX, §1547.49
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