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INTRODUCCION

El tema abordado en el presente trabajo es la relacion entre la evolucién de los salarios reales y el
empleo en México de 1860 a 1992.

Es frecuente observar en los discursos empresariales, y algunas veces en los gubemamentales el
argumento de que un aumento en el salario (nominal) detiene la expansién del empleo. Ello, basado en
el fundamento neoclasico sobre la asignacién de recursos a nivel macroecondmico, que contempla una
disminucién del empleo ante un aumento del salario nominal y real. De igual forma se considera, en
algo distante a ese mismo campo teérico, a la tasa de desempleo como una contraparte de la tasa
salarial o a la inflacién imputable al aumento de los salarios (curva de Phillips).

Sin embargo, en el caso de México, como el de gran parte de los paises latinoamericanos, se han
presentado situaciones que desmienten en gran medida los enunciados anteriores y sus tendencias
propuestas.

En la década de los sesentas el salario real se increment6 constantemente, hasta llegar a su méaxima
expresion en 1976, para de nuevo descender en forma continua hacia 1880 y alcanzar niveles similares
a los registrados en los primeros aflos sesentas (véase gréfica 1, pag. 115).

Por lo que toca al empleo, la tasa de crecimiento promedio anual de la poblacion ocupada, durante la
década de 1960 fue de 1.3%. Para ia década de los setentas se registran las tasas mas aitas de
crecimiento de la ocupacién, tendencia que continia hasta los primeros afios de l0s ochenta (en 1980,
6.3%; 1981, 6.6%) pero de ahi en adelante y hasta la fecha los incrementos han sido nulos o se
presentan decrementos (véase cuadro 2, pag. 145).

Es decir, en los Ultimos treinta aflos en México se han presentado situaciones en |as que Se combina el
aumento del salario real con tasa de crecimiento de la ocupacién constantes o crecientes. Pero a su vez,
se presenta una alarmante caida del salario real junto con un fuerte decremento ocupacional.

Con la primera aproximacion a los datos se fija el contorno del problema juntamente al de una hip6tesis
central. La cual se puede plantear como la disociacion del comportamiento de los salarios reales, en
descenso, con el de la pobiacién ocupada, en aumento, en la reaiidad mexicana durante todo el periodo
analizado. Al mismo tiempo, se prevé la falta de operancia del efecto directo, considerado en algunas
teorias, de los salarios con relacién al empleo via demanda expandida. Y, como se dijo anteriormente,
al menos el primer contacto permite dudar y plantear la posible contradiccién entre 1a teoria y la practica
como lugar central del problema a investigar.



Diferentes corrientes teéricas han. estudiado la relacion empleo-salarios y, desde los clésicos,
neocl4sicos, keynesianos y postkeynesianos ha tenido presencia la concepcion de una relacion inversa
entre el salario real y el empleo. Quiza una forma un tanto mas acabada sea la expresion neocléasica, la
cual se describe asi: "la concepcién de que la baja de los salarios reales favorece el aumento del
empleo, se circunscribe a un contexto de competencia perfecta y costos crecientes, supuestos con los
que trabaja la teoria econémica convencional. En este contexto, el incremento de la produccién conlleva
aumentos en los costos marginales, lo cual incide en precios. Este incremento de precios ocasionara
una disminucién de salarios reales. Asi la baja de salarios reales es consecuencia del aumento de la
produccion y del empleo. Dicha teoria concibe la baja de salanios como mecanismo reductor de los
costos que seria acompariada de baja de precios y facilitaria la produccion y la venta de productos.” !

Es decir, que son dos la situaciones que propician la relacién inversa entre salario real y el empleo
segun este analisis tedrico. Primero, el concepto de productividad marginal expresa que la produccion
adicional atribuible al uso colateral de un factor de la produccion atraviesa por diferentes fases; crece,
pero ese crecimiento aminora su ritmo, hasta convertirse en decrecimiento en la medida que el empleo
del mismo factor y la produccién aumentan. Cuando se presenta esta situacion, ello se manifiesta por el
lado de los costos, que unidades de producto posteriores seran relativamente méas caras que las
anteriores. Si estas circunstancias se presentan en el sector productor de bienes salario, al tiempo de
que el salario nominal permanece constante, entonces el salario real desciende: es decir, el aumento del
empleo de mano de obra fue un elemento que se tradujo en la caida del salario real.

Por otra parte, , el efecto reciproco del salario real y el empleo se manifiesta cuando se le considera al
salario como un elemento contrarrestante del aumento de los costos. En este caso, la contencion del
salario nominal, a diferencia del precio de las demas mercancias, favorecerd el empleo de mano de
obra sin ocasionar el incremento de costos relativos al precio de venta, diferente al caso en que el
salario nominal aumentase al mismo paso de los otros precios.

Mientras, que por otro lado, existe un cuestionamiento del anterior discurso; tal juicio, aun cuando utiliza
categorias propias de la corriente criticada, presenta argumentos convincentes y tanto mas acordes al
contexto de la economia mexicana. En efecto, este planteamiento sugiere considerar el aumento de la
productividad del trabajo y compararlo con el costo marginal del mismo. Si la primera aument6 igual o
mas que el segundo, entonces no hay porqué hablar de la incidencia directa de los salarios sobre los
precios. Ademas, si se toma en cuenta que en México la planta productiva se ha encontrado subutilizada
por periodos considerables, habria que darle mayor importancia al costo que ello representa y que,
acompafiado de un mercado oligopdlico, los costos, se transfieren a precios.

1
Arturo Huerta, "Reducir salarlos no aumenta el emplec”, en Economla Informa, No. 130, junio de 1983, pags. 55-58.
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Por lo tanto, se llega a algo diferente a lo expuesto por los neoclésicos pues no es el aumento del
empleo, en circunstancias y caracteristicas tales como las que se presentaron en México, lo que hace
disminuir el salario, ni la reduccién de éste lo que genera el aumento de aquél. Por el contrario, y esta es
la hipétesis central de la investigacion, el nivel de empleo esté directamente relacionado con el salario
real que perciben los trabajadores pero no necesariamente han de manifestar una reiacion Inversa,

El modelo utillzado para el andllsis considera a las variables salarios reales y empleo. Los primeros se
hacen depender de la productividad de la mano de obra y del excedente de explotacién. En tanto, al
empieo se le considera en funcién del nivel de la produccién, representada por el PIB; de la formacion
de capital, expresada por |a formacion bruta de capital fijo y del salario real. En términos matemaéticos:

Sr= f(E,Pi)

N = f (PIB, FBCF, Sr)

En donde
Sr = Salario real
N = Poblacién ocupada
Pl = Productividad de la mano de obra
E = Excedente de explotacion

PIB = Producto Interno Bruto
FBCF = Formacion Bruta de Capital Fijo

Para el salario real, Sr, se toma en consideracién al salario minimo general nominal vigente en cada uno
de los aflos del periodo en estudio o, bien, cuando cambia en un mismo afo, se obtiene la media
ponderada con respecto a la duracién de su vigencia. Los salarios nominales se defiactaron con el
indice General de Precios al Consumidor, ante todo por la disponibilidad de los datos, asi como para
poder observar su comportamiento real en el tiempo.

En cuanto a la poblacién ocupada, N, los datos utilizados para esta variable son los del total de la

pobiacién. Sin embargo, la serie de la poblacién ocupada presenta una sobrestimacién de los
incrementos en algunos afios. Pues series consultadas para los mismos afios, aun de ia misma fuente,
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presentan cifras distintas. De igual forma la serie fue presentada en forma de indice, en este caso,
1978=100.

Respecto al excedente de explotacién, E, también llamado superavit de operacion en la parte de la serie
de 1980 a 1968, extraido de las cuentas consolidadas de la nacién, fue considerado como un
acercamiento a las utilidades devengadas por el capital. Se tomé en cuenta la aclaracién por la fuente
de la implicacion de su uso, ya que contempla los ingresos de profesionales que actian por su cuenta.
La serie fue deflactada por el indice de Precios al Menudeo en la Ciudad de México de 1960 a 1969; y
de 1970 a 1992 por el Indice Nacional de Precios al Consumidor.

Mientras para la productividad de la mano de obra, Pl, se presentd al cociente del Producto Intemo
Bruto real entre el nimero de la poblacion ocupada en ese ailo. Esta razén se presenté en forma de
indice, 1978=100.

Al producto interno bruto, PIB, se le define como la diferencia entre el valor de la produccién bruta,
medida a precios corrientes, y el valor del consumo intermedio medido a pesos corrientes. La serie del
producto interno bruto a pesos cornentes se deflacté con los indices de precios implicitos del PIB,
conjuntados en una misma base indices con base 1870=100 y 1980=100. La serie deflactada del PIB se
presentd como un fndice 1978=100,

Los datos referidos a la formacién bruta de fijo, FBCF, aluden a las compras que las unidades
econémicas hacen para acrecentar sus activos, asf como los gasto para mejorar y prolongar la vida util
o la productividad de los bienes. La serie de la FBCF a precios corrientes fue deflactada por el indice de
precios implicito de fa formacién bruta de capital fijo, se conjuntaron los indices de precios bases 1960,
1970 y 1980, en una sola con indice base 1980=100. La serie deflactada se utilizé6 posteriormente con
base 1978=100.

Mediante el uso del modelo se prevé corroborar la existencia de diversos tipos de relaciones entre los
salarios reales y el empleo en México para el periodo analizado; en algunos momento inversa y en otros
directa. Mejor explicada esta situacién con el concurso de las otras variables consideradas en el modelo,
y que ayudan a entender menos superficialmente la realidad econémica y social contemporanea del
pais.
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CAPITULO 1.  PRINCIPALES CONSIDERACIONES TEORICAS SOBRE LOS SALARIOS
Y EL. EMPLEO

Anallzar alguna teoria a partir de la l6gica interna de otra y exigirle las mismas conclusiones es
sumamente arbitrario, sobre todo cuando las separa épocas de diferencia abisrnal. Sin embargo,
compararias y tratar de explicar los factores que determinan sus distinciones, es provechoso para
entender el seguimiento analitico de un fenémeno social a muy largo plazo. La visién retrospectiva
del tema de los salarios y el empleo a través de las diferentes teorias que de él se han ocupado es
necesaria por diferentes motivos,

Si consideramos a la ciencia, al igual que Schumpeter,1 como el conjunto de conocimientos que han
sido sistematizados y que algunas de sus conclusiones pueden ser sometidas a verificacion, el
analisis econdmico, en cuanto campo de conocimiento social, requiere del fundamento histérico y
soclal: el contexto soclal determina cierto tipo de actividad teérica, al ser los resultados que del objeto
de estudio se obtienen verificados en su particularidad historica. Y en la revision que cada nueva
teorfa econémica hace de las anteriores, ya sea para sustentar o para refutar su aplicabilidad en las
condiciones propias de la época, deviene en sintesis.

El estudio de la historia de las doctrinas parece el dnico remedio convincente para evitar las incorrecciones
que contienen las obras de sintesis: en la economfa -con mayor razén que en la fisica, por ejemplo- los
problemas, los métodos y los resultados modernos no pueden entenderse plenamente si no tenemos algdn
conocimiento del proceso a través del cual los economistas han llegado a adherirse a las formas de
conocimiento que actualmente utilizan, 2

Es decir, se observa un continuo cambio en el objeto de estudio , el medio social, que imprime ciertas
caracteristicas a las conclusiones de cada teoria, pero la reformulacién de éstas para otro lugar o
época empieza por trascender conceptos o categorias para tiempos menos especificos. Llegamos a
lo que planteo Firsch: " En efecto, la ciencia busca regularidades de manera constante . La ciencia
cree alcanzar un triunfo cada vez que puede descubrir regularidades nuevas 0 méas fuertes mediante
alguna transformacién aqui o alla".3 Y mas del mismo autor para efecto de lo que nos ocupa:

El matemético y economista inglés Jevons sofié con el dfa en que pudiéramos cuantificar por lo menos
algunas de las leyes y regularidades de la economfa. Ahora -desde la aparicién de la econometrfa - esto ya

1
La critica al planteamiento de Schumpeter se centra en ia alusién que éste hace al concepto del progreso en la teoria

econdmica, y a la cual autores como Cartelier le atribuyen cierto contenido ideclégico. Sin embargo, también es oportuno
recordar fa distincién que descubre Meek en leyes y conceptos en cuanto al sentido del progreso teérico; por ejemplo,
concibe clerto avance en la teorfa de los precios, no asf en la de| valor,

2
Joseph A, Schumpeter, Historia_del andlisis econémico, p4g. 23. T. |, Ed. Fondo de Cultura Econdmica, trad. Lucas
Mantilia, México 1975.

3
Ragnar Firsch, "De la teorfa utopica a las aplicaciones practicas; e! caso de la econometria” en Premios Nobel de
Economla, pag. 29, Lecturas del Fondo No. 25, Ed. FCE, trad. Eduardo L. Suarez, México 1982,
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no es un suefio sino una realidad.

En la antigliedad, y sin ser un asunto muy tratado, su significado social no lo ameritaba, la cuestion
de los salarios y el empleo era considerada desde la perspectiva filoséfica, politica o religiosa. Ello se
debia al poco desarrollo de las actividades mercantiles, incluyendo la compra y venta de fuerza de
trabajo. Esta, al igual que el producto, era propiedad del esclavista. Obligadamente la atencién que
pensadores como Aristételes pudiesen tener sobre el tema hubo de gularse bajo preceptos filoséticos
y morales. Sin embargo, quedaban implicltos razonamientos que serian rasgos distintivos de las
propuestas tedricas que se dieron en el terreno econémico desde casi el siglo XVI al actual.

..hay muchas constituciones que permiten incluso reclutar cludadanos entre los extranjeros..Mds como
quiere que sélo se extiende la ciudadanfa a estas gentes en razén de la penuria de ciudadanos genuinos
(si recurren a estas leyes es por la escasez de hombres), resulta que cuando aumenta la masa de
poblacién, poco a poco les van quitando este car4cter, primero a los hijos del esclavo o esclava, luego a
aquélios que son ciudadanos por parte de madre... ’

Seguimiento l6gico que antecede a las précticas econédmica, social y teérica de dos milenios més
tarde pero sintetizado por ei gran pensador griego sin ia acepcién mercantil ain no dominante en ia
reflexién soclal de su época.

Posteriormente, en la sociedad medieval imper6 la concepcién religiosa sobre las cuestiones de la
produccién y el camblo, verbi gratia, el "derecho moral al producto del propio trabajo". 6 Pero esta
forma de concluir no pudo haber sido de amplio y profundo alcance en la sociedad dadas las
limitaciones morales sobre las relaciones mercantiles y de las actividades productivas en general. Se
caracterizaba este tipo de sociedad mas por conformarse de una organizacién productiva distribuida
en unidades autosuficientes con raro intercambio de productos entre si, al no ser en las villas 0 en la
ferias, que periédica pero espaciadamente tenian lugar. Ei fruto del trabajo, agricola principaimente,
era cedido al sefior feudal por medio de preceptos ideoldgico estamentarios preestablecidos.

1.1 Fisidcratas

Cualquier correspondencia manifiesta entre la cantidad de trabajadores empleados y su apropiacion
del bien en especie, por tratar de asemejarla, burdamente, con una forma de retribucién tipo salario,
podria llevar a concluir que en ia sociedad feudal, junto con otras de mercado aun no desarroliado, se
establecia un antagonismo entre ambos, el nimero de siervos y el producto asignado; considerando
que el principal medio de trabajo y produccion, la tierra cultivable, era de cantidad limitada. Sin
embargo, las referencias literarias aluden a situaciones parecidas hasta casi a mediados del milenio

4
ibldem. pég. 29.

5 ) , . -
Aristoteles, Polltica, libro 111, version Patriclo de Azcdrate, rev. Francisco Larroyo, Ed. Porria, México 1982, pag. 203,

6
Schumpeler, op. cit. pag. 85.



actual; el porqué obviamente habrad de fundamentarse en que la poblacién no observaba altas tasas
de crecimiento: la lucha y expansion caballeresca pretendia méas el impuesto a las cosechas y tierras
ya cultivadas que cultivar y ensanchar la produccion en otras nuevas. Ademés, la preocupacion
maltusiana del crecimiento progresivamente mayor de la poblacién que de la riqueza ain no
aparecfa en la mente de la generalidad de pensadores. Persistia la concepcion optimista en cuanto al
crecimiento demografico, como la reflexion de Mirabeau:

Mi razonamiento era el siguiente: la riqueza es el fruto que proviene de la tierra para utilizarlo los hombres;
s6lo el trabajo del hombre posee la capacidad para incrementar la riqueza. Por tanto, cuantos més
hombres haya, més trabajo habré, y cuanto mé&s trabajo, mayor riqueza, Por tanto, el camino para la
consecucién de prosperidad es: {1) incrementar el nimero de hombres; (2) con esos hombres incrementar
el trabajo productivo; (3) con ese trabajo incrementar la riqueza.7

No obstante el desarrollo de los primeros procesos industriales, caracterizados por métodos
artesanales, la produccién agricola representaba una alta proporcion de la produccién total. Aparte de
este florecimiento artesano-industrial, la caracteristica que distinguia a esta época de las precedentes
era la multiplicidad de actividades mercantiles que gradualmente condicionaron no sélo a la esfera
econdmica sino a la sociedad entera. De este contexto, prosperaba un tipo especial de reflexion
tedrica, a la cual tivose a bien llamar fisidcrata, por la determinacién causal de riqueza que
exclusivamente se conferia a la tierra, en cuanto elemento poseedor de cualidades fisicas y quimicas
que le permitlan reportar un producto cuantitativamente superior a la suma de aditamentos que su
obtencién implicaba.

Al acercarnos someramente a lo planteado por esta corriente tedrica en el siglo XVIII, y sin tratar de
sintetizar plenamente, podremos recuperar las ideas generales que nos lleven a conjeturar respecto a
nuestro tema. Lo primero que destaca de la sintesis fisibcrata es la configuracion de un sistema social
acorde a un orden natural. En él, se mantenlan flujos de riqueza entre las distintas clases sociales por
medio del mercado. Al tener como base econdmica la produccién agricola, lo que iniciaba y
posibilitaba 1a continuidad de la corriente productiva era el adelanto que en concepto de inversion y
consumo hacian los agricultores.

Lo anterior, nos lleva a pensar que en la sociedad sobre la cual se fundamenté la teoria fisidcrata se
observaban ciertos fenémenos inherentes a un proceso econdmico y social basado
preponderantemente en ia produccidn agricola. La inversién que en este sector se realizaba se
constituia en la fuente motora del circuito productivo en general, y como tal, en el determinante ultimo
de la demanda de mano de obra en el medio rural y subsecuentemente de las demés actividades
productivas; la realizaban los empresarios agricolas, y su monto dependia del excedente obtenido en
procesos productivos anteriormente efectuados en la agricultura. La cuantia del excedente, a su vez,
dependia del producto fisico o de su precio. Para propiciar el incremento del primer elemento habia

7
Ronald Meek, La fisiocracia, Ed. Ariel, Barcelona, 1975, pag. 12.



de fomentar el cultivo de tierras de un modo que hoy podriamos llamarlo més extensivo que
intensivo en cuanto la utilizacion del instrumental técnico. Respecto al precio, éste debfa ser tal que
fuese capaz de significar provechosos margenes monetarios (parcial incongruencia fisiocrata, Meek
abunda sobre ello) al empresario agricola, y de ese modo alentar futuras inversiones.

La misma ventaja (la que propiciaba el precio elevado) se encuentra respecto a todas las otras clases de
hombres, para la ganancia de los cultivadores, para la renta de los propietarios, para el impuesto, para la
prosperidad del Estado. 8

Incluiase en esas ventajas por medio del aumento de precios a las obtenidas por los trabajadores,
pues aquél posibilitaba tanto el aumento del salario nominal como del salario real. En la Méxima XiX,
Quesnay es puntual sobre esto,

El precio bajo es perjudicial para el pueblo. Que no se crea que la baratura de las mercancfas es

beneficiosa para el pueblo bajo, pues la baratura de las mercancfas hace bajar el salario de las gentes del

pueblo, disminuye su bienestar, les procura menos trabajo y ocupaciones lucrativas y aniquila la renta de la
: 9

nacién.

Por consiguiente, tanto el empleo como el salario se gulaban por una tendencia que la determinaba la
inversién y la produccion, subsecuentes a la elevacién de! precio dictada por la politica econémica.
Esta secuencia se cumplia en un perfodo medio o largo, en tanto se manifestaba el agrandamiento de
la produccidn y el mercado. Inclusive mayores salarios reales y nominales posibilitarian la continuidad
y ampliaclén del flujo productivo al expresarse como demanda de bienes agricolas.

Que no se disminuya el bienestar de las dltimas clases de los ciudadanos; porque ellas no podrfan
contribuir suficientemente al consumo de las mercancfas que no pueden consumirse més que en el pafs, lo
cual serfa disminuir la reproduccién vy la renta de la nacién.'?

Sin embargo, esta ultima aseveracion también era valida para los ingresos que percibian los grupos
sociales que conformaban la clase estéril, es decir, aquellos que no estaban econémicamente
inmersos en la agricultura.

Lo anterior nos induce a establecer cierto tipo de analogia, como lo observaron autores como
Cartelier y Meek, con las teorias de ingreso-demanda; podriamos conjeturar que, al igual que en
eéstas ultimas, y que bajo ciertas condiciones, en la teoria fisidcrata se entrevé una relacién directa
entre salarios, junto con otro tipo de ingresos, y el empleo, al menos en el mediano y largo plazo.

8
Quesnay Francais, hota a pie de pagina de la Maxima XII, en Los fisiécratas, lecturas recopiladas por Rosa Cusminsky
de Cendrero, Ed. Centro Editor de América Lalina, Argentina, 1979, pag. 50.
9
Joseph A, Schumpaler, op. cit. pag. 53.

0
Francols Quesnay, en Rosa Cusminsky de Cendrero, op. cil. pag. 64.



Deduccién que para el corto plazo significaria lo contrario, pese a los pronunciamientos favorables a
los altos salarios de algunos fisiocratas. Pues lo que mejor propiciaria la consecucion del objetivo
central de la politica econémica inspirada en el sistema fisiocratico, tenia que ver mas con la forma
en que se distribuia el ingreso y que obviamente implicaba un sesgo preferente al empresario
agricoia, lo suficiente para iniciar un nuevo ciclo. En otras palabras, habiase de contar con un capital
acumulado y cuanto més grande fuese éste, mayor la generacion de riquezas.

En el lado de la produccién, el principal instrumento adoptado tenfa que ser el fomento, por todos los
lados posibles, de la inversion en la agricultura, en parte, por obra de los propietarios mismos, pero, sobre
todo por los empresarios agrfcolas, cuyas actividades darfan como resultado la sustitucién de la
explotacién en pequefia escala..!!

Ademas, se darian expresiones no tan de acuerdo con el deseo generoso hacia el pueblo bajo. Como
a propdsito de ia rigidez del salario opinaba Boisguilbert:

..como los jornales de obreros, como los sueldas de los sirvientes que no bajan nunca una vez que han
ganado un precio determinado, porque hay como un pacto ticito entre este tipc de gentes que prefieren
mendigar o ayunar que rebajar su precio ordinario, siendc la abundancia muy propia para mantenerlos en
este orgullo... 12

Aparte de la inclinacion ideologica del autor de la reflexion, la cita nos puede sugerir una situacién en
la cual persistia un nivel de salarios por un tiempo considerable. Presuncién que se sustenta con los
planteamientos de Quesnay y de Turgot:

De esta manera los obreros son obligados al bajar el precio al rivalizar unos con otros. En todo tipo de
trabajo, de llegar y llega en efecto, un momento en que el salario del obrero se reduce a lo que es
necesario para procurarse su subsistencia.'>

La insistencia nuestra coincide en grado con la importancia que Marx confirio al salario, en cuanto a
la significancia analitica y social de la época, dentro de la teoria fisiécrata “(...) el salario minimo
constituye, con razon, la piedra angular de la doctrina de los fisidcratas”. 14 Al implicar la libertad de la
compra y venta de la fuerza de trabajo. Sin embargo, instamos sobre ello quizd méas de o que
realmente significo para la misma teoria fisiocrata. Pues proposiciones como la de Turgot arriba
recordada, si bien hubiesen podido referirse al conjunto de las actividades productivas, tenian que ver
mas con lo que acontecia en el naciente medio artesanal. La explicacion obviamente habra de

1"
Ronald Meek, La fisiocracia, Ed. Ariel, Barcelona 1975, pag. 83.

12 -
s 6C(:)lta de Boisguilbert, en Las teorlas de |a reproduccién, Cartelier Jean Ed. FCE, trad. Marcelo Miquet, México, 1984,
pag. 60.

13
Ibldem, pag. 114.

14 Ibldem, pag. 114.



respaldarse en el hecho histérico del desplazamiento de la mano de obra del campo a la ciudad
causado por las nuevas formas de produccién y relaciones de propiedad. Es decir, que a partir de
tales causas, la presién de la oferta de mano de obra sobre los salarios seflalada en la incipiente
industria también se daba en el paraiso rural, pero que se manifestaba con mayor rudeza en el
primero que en el segundo. Otro hecho que refuerza esta tesis es la concepcién que con respecto al
papel de la competencia en la determinacion de los precios, se le atribuia el efecto, casi en exclusivo,
al sector manufacturero y de lo cual resultaba el beneficio o ganancia que ahf se suscitara, al
contrario de la agricultura en la que el medio natural creaba per se el excedente. Sin embargo, los
fisiocratas se inclinaban por una politica de precio aitos. En otras paiabras, al igual que el precio de
las demas mercancias, el salario en el medio rural, era concebido, aunque no muy explicitamente, de
tal manera que condujera a la generacién de riqueza en un plazo considerable y en forma continua.
Un tanto puede decirse que ocurria con e empleo, como observaba Meek:

.. se hacfa hincapié principalimente en las reducciones de la produccién y no en las del empleo {...] Con respecto a este
aitimo, y en términos amplios, el andlisis fisi6crata era esencialmente a largo plazo: se concebfa que la
poblacién misma se ajustarfa a las alteraciones de la produccién sobre los salario y el empleo.’s

Por lo que se nos presentan dos tipos de conclusiones fisiécratas que correspondian a analisis de
periodos de tiempo diferente, y de las cuales no hubo intencién expresa para vincularlas, no era cosa
que fuera de interés primordial para los teoricos fisiécratas. Como poco atractivo fue para ellos
ocuparse de la proporcion del ingreso en que participarian los trabajadores.

A manera de conclusion y abordando el tema como lo propusimos al inicio del apartado, precisemos
algunos puntos de lo expuesto arriba.

Los dos planos en que se desenvuelve el tema de los salarios y el empleo dentro de la teoria
fisibcrata pueden también considerarse dentro de las teorfas ingreso-demanda, sélo que en la primera
no guarda la cohesion que en las segundas, para lograrlo habia las limitantes explicativas, de las que
no son, ohviamente responsables los pensadores fisiécratas, sino las condiciones historicas que
determinaban el tipo de racionalizacién econémica; las mismas que en el siglo XVIIl hacian pensar
en terminos tan dindmicos como el proceso de mercantilizacion.

Asi, la velocidad y multiplicacion de las transacciones mercantiles se encargarfan de ello. Un ejemplo
de fa distancia entre los elementos de ambas reflexiones, la da el multiplicador, de amplia
significancia sobre el empleo en el sistema ingreso-demanda, pero que sin embargo no prosperaba
del todo en el fisidcrata, debido a que la inversién en la agricultura, principalmente el que tenia que
ver con el perfeccionamiento técnico, se derivaba hacia sectores considerados improductivos, es
decir, la continuidad del proceso inversién-produccién-empleo quedaba truncado. Consecuencia de la
distincion que los fisiocratas hacian sobre la fuente de la riqueza. Quizé todo ello se pueda explicar

5
Ronaid Meek, op. cit. pag. 89.
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porque la industria no hacia patente la capacidad de generar un producto que en valor superara al de
los costos, aun cuando se considerasen a éstos, como lo hizo Smith, en términos originariamente
agricolas. Es decir, ia industria no manifestaba lo que después haria al generalizarse las relaciones
mercantiles y avanzara el estado de la técnica, pero que en esos momentos posibilitaba a la

agricultura expresario.

Y a diferencia de las teorfas ingreso-demanda, no se contemplaban fenémenos como la propension
marginal al consumo decreciente, en otros términos, el aumento continuo de! ingreso en algunas
clases sociales acompafiado de la utilizacién en menor proporcién en consumo. De ese modo se
dejaba tedricamente a un lado la posibilidad del estancamiento propiciado por elasticidades ingreso
de la demanda menores a la unidad prevalecientes en un perfodo considerable.

1.2 El anadlisis de la escuela clasica

L.amada asl en forma reiterada por historiadores econémicos, no tanto ya para distinguir un conjunto
homogéneo de planteamientos teoricos, sino para ubicar cronolégicamente a una variedad de
proposiciones vertidas desde fines del siglo dieciocho a fines del siglo diecinueve. Esta reflexiones,
ademas de la su contemporaneidad, a veces relativa, se asociaban con aspecto que les acercaban en
su origen y desarrollo. Fue una etapa histérica para Europa de efervescente industrializacion y
comercializacién generalizada de las aclividades econdmicas. Este contexto social se expresaria en
los grados de abstraccion logrados en el pensamiento econdmico, lo cual permitié estructurar teorias
como la del valor-trabajo. s6lo posible en las situaciones que la generacion de riqueza, expresada por
un universo de mercancias, dificiimente podria atribuirsele exclusivamente a la agricultura o al
comercio cuando ya se habla extendido la tecnificacién de gran parte de las actividades productivas,
pero sobre todo, la contratacion de fuerza de trabajo a cambio de un salario.

1.2.1 Adam Smith

No se puede hablar en términos generales, en lo referente a los salarios y el empleo, que entre la
teoria fisiocrata y la de Smith haya existido una gran diferencia. Incluso las aparentes
contradicciones, que en el interior de cada sistema teérico se daban guardahan cierta similitud. Sin
embargo, y pese al conocimiento, influencia determinante dirfan algunos autores, que Smith tuvo del
pensamiento fisiécrata, aquel recogié experiencias distintas de un ambiente por igual diferente al de
sus contemporaneos franceses. La principal distancia que los separaba era la multiplicidad de
transacciones mercantiles junto con la transformacion de las técnicas productivas que en una region
con respecto a la otra se daban.



El planteamiento de Smith en torno al salario, sustentado en su peculiar teoria del valor, determinado
por el trabajo exigido.16 consideraba, por una parte, al precio natural del trabajo o lo que es io mismo
el precio de los satisfactores bésicos que le permitieran al trabajador y a su familia sobrevivir; y por
otra, el precio de mercado, determinado por la oferta y la demanda de mano de obra. Podria decirse
que ambos se condicionaban entre si dentro de la légica interna del pensamiento de Smith, al menos
en el mediano plazo.

Aludiendo al primer concepto de salario, la prosperidad de una nacién significaba la de ios
trabajadores, 10 cual se traducia en una mayor cantidad de bienes para su manutencion, asf como
mayor el valor y el precio de lo que podriamos ilamar la canasta bdsica. Lo contrario sucedia en una
nacién que observaba una economia estancada o decadente. En aquélla, el salario que debla exigirse
era superior que éstas Ultimas, dado que el precio de mercado del trabajo giraba alrededor de su
precio natural, es decir, se establecia un condicionamiento mutuo entre ambas categorias que se
cumplia en un clerto periodo de tiempo.

Era en el mismo mercado donde se entablaba una pugna entre trabajadores y empresarios por
conseguir una mejor participacion en el producto. Pero también ia fuerza de cada uno de los
contendientes estaba condicionada por la situacion econémica de la sociedad. La cual determinaba ei
ritmo poblacional, y éste a su vez, los salarios de mercado en el corto plazo; se cumplia asi un ajuste
que sdlo podia conseguirse por fuerza de la misma dindmica del mercado.

Si los salarios actuales excedieran el nivel de subsistencia, la poblacién crecerfa; si los salarios actuales
fueran menores que el nivel de subsistencia, la poblacién disminuirfa, y si los salarios en el mercado fueran
menores que el nivel de subsistencia, la poblacién permanecerfa constante.”

En otras palabras, se hacia depender a los salarios del ritmo poblacional, siempre y cuando la presion
ejercida por ia abundancia de mano de obra sobre los salarios dejase un margen que permitiera
subsistir al trabajador. Esta situacién resume la determinacion de los salarios a partir del nivel de
subsistencia. No obstante, a Smith se le caracteriza por el énfasis que le dio a la teoria del fondo de
los salarios,

La demanda de quienes viven de sus salario no se puede aumentar sino en proporcién a! incremento de
los salarios que se destinan al pago de dichas remuneraciones. Estos capitales son de dos clases; en primer
lugar, el ingreso que sobrepasa la cantidad necesaria para el sustento, y en segundo témino, el capital que
supera la parte necesaria para proporcionar ocupacién a sus duefios. 18 .

16
No obstante fa observacién de Ricardo a la aparente duplicidad de concepciones de! valor en Smith, en la posteridad algunos
autores como Carteller consideran que dicha aparlencia es ficticia pues bien puede reducirse a una sola, y ésa es la determinaclén
de! valor a partir del Irabajo exigido.
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Irma Adelman, Teo | desarrolio émico, Ed. Fondo de Cuitura Econémica, México, 1984, pag. 42.

8
Adam Smith, investigacién sobre la naturaleza y causas de la riqueza de las , Ed. Fondo de Cultura Econémica, trad.
Gabriel Franco, 6a. ed., México, 1990, pg. 68.



Razonamiento que posteriormente algunos autores resumirfan diclendo que lo Unico que se podia
gastar en salarios era lo que se tenia disponible para tal concepto. Situacién que para el corto plazo
significaba un estimulo a la demanda de mano de obra. Lo cual Smith bien lo expresa de este modo:

Cuando aumenta (la demanda de trabajo) es porque necesariamente se incrementa el ingreso y el capital
de las naciones, y no puede aumentar si no es en este caso, El aumento del ingreso y el capital es el
incremento de la riqueza nacional. [...] Lo que motiva el alza de los salarios no es la magnitud real de la
riqueza de la nacién, sino su continuo incremento.!

Podemos ver que tanto la oferta como la demanda incidian de alguna forma sobre el salario, siendo
éste en particular proporcional a la demanda de fuerza de trabajo. Pero, ¢que, con respecto al efecto
de la variacién de las remuneraciones al trabajo sobre la demanda de trabajadores? Vedmoslo de
esta forma.

Si bien Smith se pronuncié por altos salarios, no i0 hacia en el sentido en que lo consideraban los
fisidcratas, éstos, como se vio anteriormente, atendian a la repercusion de los altos salarios en la
demanda de bienes agricolas, y por lo tanto de la actividad econdmica. Este consideraba mas otro
tipo de efectos.

La recompensa liberal del trabajo fomenta la propagacién de la clase baja y, con ella, la laboriosidad del
pueblo. Los salarios del trabajo son un estimulante de la actividad productiva, la cual, como cualquier otro
tipo de cualidad humana, mejora proporcionalmente al estrmulo que recibe, Una manutencién abundante
aumenta la fortaleza del trabajador, y la agradable confianza de mejorar su condicién, asf como la de
acabar sus dfas en plenitud y desahogo, le animan a movilizar todos sus esfuerzos.?’

Un razonamiento contrario a éste es el referente a los empresarios; altos beneficios en algunas
actividades economicas desestimularia la inversibn en forma sostenida, pues con poco que
destinasen a dichos negocios, obtendrian las suficientes utilidades para satisfacer sus aspiraciones de
riquezas. No asi con los beneficios moderados, por ios que se incliné Smith, ya que esa discrecion de
las utilidades motivaria a invertir continuamente a los empresarios, compensando con ei aumento del
volumen la baja proporcién de beneficios de cada proceso productivo. Ademads, no sdlo la magnitud
de los diferentes ingresos de las clases sociales incidirian sobre su evolucién posterior, sino que los
factores que condicionaban la cuantia de las percepciones los hacian contraponerse.

El aumento del capital, que hace subir los salarios, propende a disminuir el beneficio. Cuando los capitales
de muchos comerciantes ricos se invierten en el mismo negocio, la natural competencia que se hacen
entre ello tiende a reducir los beneficios; y cuando tiene lugar un aumento de ‘capital en las diferentes
actividades que se desempefian en la respectiva sociedad, la misma sociedad producirs efectos similares a

9
19 bidem, pég. 68,

20
Ibidem, pag. 74.



y
todas ellas.*!

Consecuente con la l6gica anterior, ia magnitud de los salarios y beneficios producirian cierto impacto
en el precio de las mercancias, y a su vez de la amplitud del mercado, que también lo era de la
produccién y el empleo. Es en este punto, y a propésito de Ia teorla de los componentes de los
precios, en el que se pude entrever clerta ambigiledad entre lo que expresaba su planteamiento y por
lo que él se pronunciaba con argumentos de orden moral. Pues la secuencia légica de la primera
tesis, sugeria ia consideracién de elementos ajenos al criterio ético para vigorizar la produccion.

Para garantizar la libre manifestaclén de las relaciones mercantiles la proposicion de Smith
contravendria un tanto su inclinacidn por los altos salarios. Valga una farga cita:

El aiza de los salarios aumenta necesariamente el precio de muchas cosas, al aumentar aquella parte del
precio de éstas, representadas por los salarios, y , debido a esta circunstancia, restringe su consumo ep el
interior y en el extranjero, Pero la misma causa que hace subir los salarios -el aumento del capital tiende a
incrementar sus facultades productivas, y hace que una cantidad més pequefia de trabajo produzca mayor
cantidad de obra. El dueiio del capital, que emplea un gran nimero de obreros, procura por su propia
ventaja hacer una distribucién y divisién de ocupaciones que le procuren la mayor cantidad de obra
posible... Hay, pues, muchos artfculos que, debido a esos adelantos se producen con menos trabajo que
antes, de tal suerte que la subida del precio de éste se compensa con creces por la disminucién en la
cantidad de obreros necesarios. -

Analisis que describe una situacion en la que la permanencia de altas salarios puede interrumpirse a
causa de factores que la posibilitaron e hicieron declinar a los beneficios. Ademas, ilustra la aparente
contratendencia de los efectos de la concurrencia de capitales en el mercado.

Todo esto nos puede llevar a corroborar que el elemento que en ultima instancia guia al proceso
productivo es la utilidad del empresario, condicionado por ias fuerzas con que obren los factores
productivos en el mercado.

Hagamos una observacion a manera de conclusion. Ef omnipotente mercado en el sistema de Smith
revela el nivel de ingresos de los diferentes grupos de la sociedad como resultado de su imposicion.
Es decir, la magnitud de los salarios y beneficios es consecuencia de los movimientos que originaron
los factores produclivos y los niveles anteriores de esos mismos ingresos. Razonamiento
incuestionable desde el punto de vista del mercado; y que tiene que ver por lo planteado por
Cartelier;

2 ibidem, pdg. 85.

22 bidem, pag. 84,
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Total, es imposible, en el marco tedrico de Smith, determinar el nivel de la tasa de ganancias mediante la
ley de la competencia: Hay indeterminacién del nivel de la tasa natural de ga\nam:ia.23

Indeterminacién que se prolongaria a los salarios, especificamente a la teoria del fondo de los
salarios, y que harfa dudar de la capacidad explicativa del anélisis de Smith tal como se lo atribuy6
Schumpeter. Cosa en la que quizd Smith se cuestioné a si mismo cuando tuvo a responderse
aludiendo a la apropiacién de los medios de trabajo por unos cuantos o la continua pugna entre
trabajadores y empresarios por allegarse una mejor participacién del producto.

1.2.2 David Ricardo

Son varios autores los que atribuyen a la teorfa del valor en Ricardo el origen de una mayor
consistencia de su discurso respecto al de Smith. Ya que fue a partir de la critica a lo expuesto por el
pensador escocés, que argumentd su propia teoria. Pero también hay vinculos muy fuertes entre
ambos economistas; el punto de fondo sobre el cual coincldieron fue el intento de explicar el porqué
una sociedad transita hacia una situacién econémica estacionaria* Qué tan rapido y en qué forma
eran los factores que los diferenciaban. Siendo el anélisis de Ricardo en el que se sobreentendia
mayor prontitud hacia la condicién fuera de modificaciones. La causa era la repercusion en todo el
sistema tedrico del concepto de los rendimientos decrecientes. De €l partamos.

En si, el concepto de los rendimientos decrecientes alude al hecho por el cual en el proceso
productivo, en el que coparticipan la tierra y el trabajo, se llega a un momento de franco declive del
producto por trabajador, ya sea que se haya completado la explotacién de un &rea en los términos de
la fertilidad propia de la tierra y la técnica aplicada en un momento dado, y por lo mismo se
imposibilite expandir la produccidn; o bien, que se propicie el cultivo de otras tierras menos prolificas,
en los dos casos no resulta otra cosa que la disminucion del producto agricola por cada trabajador
empleado.

En forma resumida, los rendimientos decrecientes afectan al empleo y los salarios, y la relacion entre
ambos, de la siguiente manera.

El crecimiento del empleo viene determinado por la expansién de la produccién, es decir, por el
incremento de la inversion, y ésta a su vez, de las utilidades, las cuales se manifiestan como la
diferencia del precio de mercado del producto y el monto asignado a los salarios. E! comportamiento

23
Jean Cartelier, op. cit., pag. 194.

24
Osvaldo Sunkel y Pedro Paz, E| subdesarrollo latincamericano y la teorla del desarrollo, Ed. Siglo XXI, México, 1988.
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observado por aquéllas condiciona el ritmo de acunmulacion de capital y por ende el del empleo. Aun 'y
que tal fenémeno incidiera en el curso general de la economia de una sociedad, era la agricultura el
anico lugar donde Ricardo concibié como susceptible de dicho proceso, no asi la industria, donde
cualquier manifestacién era contrarrestada por la innovacidn técnica. Por lo que la evolucién de la
economia y la sociedad era el reflejo de la evolucion de las caracteristicas de la produccion agricola.

En las diferentes etapas de la sociedad, la acumulacién de capital o de los medios para emplear mano de
obra, es mds o menos ripida y dependers, en todos los casos, de la capacidad productiva de la imano de
obra, La capacidad productiva de la mano de obra es generalmente mayor cuando existe abundancia de
tierras fértiles: en tales perfodos, la acumulacién se efectia muchas veces con una rapidez tal, que no
puede proporcionarse trabajadores con la misma rapidez con que puede suministrarse capital.

Cumpliase asi en la agricultura la secuencia de efectos que dinamizaba la produccién de una nacién.

Sin duda alguna es cierto que la reduccién del precio relativo del producto primario ocasionado por
mejoras en la agricultura, o mé&s bien por un menor empleo de mano de obra para su produccién,
producird naturalmente una creciente acumulacién; ya que las utilidades del capital aumentardn
enormemente, dicha acumulacién ocasionarfa una mayor demanda de mano de obra, mayores salarios,
una poblacién creciente, una mas amplia demanda de productos primos y un incremento de cultivos. 26

Si se atiende al curso de ia sociedad como lo advirtidé el mismo Ricardo, caracterizado por un
decremento gradual de la fecundidad agricola, ya haya sido por la saturacién de la tierras disponibles
o0 "correlativamente cuando esos paises se tornan popuiosos y se inicia el cultivo de tierra de calidad
inferior, disminuye la tendencia al aumento del capital, ya que el excedente de produccién, después
de satisfacer las necesidades de la poblacién existente, necesariamente debe ser proporcional a la
facilidad de produccién, y en relacién inversa al nimero de personas empleadas."27 Intercede un
mecanismo para la consecucién de lo expuesto, el establecido entre si por los precios relativos de la
agricultura y la industria,

~supongamos que el precio del cereal aumenta, por necesitar mayor cantidad de mano de obra para su
produccién; esta causa no hard subir el precio de aquellos bienes manufacturados en cuya produccién no
se requiera una cantidad adicional de mano de obra. Entonces, si los salarios continGan iguales, las
utilidades de los fabricantes permanecerfan iguales; pero si, como con toda seguridad acontece, los

salarios aumentasen a causa del alza de los cereales, en ese caso sus utilidades necesariamente tendrén
que disminuir.?

25
David Ricardo. Principlos de economia politica y tributacién, Ed. Fondo de Cultura Econémica, México, pag. 74.

* Ibldem, David Ricardo, pag. 61.
27
ibldem, David Rlcardo, pag. 75.

28
Ibidem, David Ricardo, pag. 84.
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Es decir, la tendencia propuesta se funda en el hecho de que la productividad del sector agricola cae
paulatinamente, logrando neutralizar los avances que en la industria consigue la innovacion técnica.

Lo que repercute en el empleo y por consiguiente en los salarios.

Sobre estos ultimos Ricardo utiliza "dos instrumentos analiticos del periodo clasico: el teorema del
minimo de subsistencia a largo plazo, y la doctrina del fondo de los salarios a corto plazo".29 :

Los salarios estdn sujetos a alzas o bajas debido a dos causas: 10. Oferta y demanda de mano de obra. 20.
El precio de los bienes en que el obrero gasta su salario.”

Al igual que sus predecesores, su andlisis contempla el precio naturai del trabajo, pero estudiado de
manera consistente a partir de una teorfa del valor mas acabada. Asi, analiza los casos en que el
incremento de capital se acompafia del aumento del nimero de trabajadores en proporciones
similares y, cuando por la introduccién de mejoras tecnicas en el proceso de produccion, aumenta la
relacion producto-trabajo, en ambas situaciones el precio del trabajo aumentara; sin embargo, el
precio natural del trabajo, definido andlogamente a Smith, sélo crecerd en la primera condicién
descrita, no asf en la segunda, en donde su reduccién es consecuencia del decremento del valor y el
precio (relativo) de los bienes que sirven de sustento a los trabajadores. Y no obstante que en
cualquiera de las circunstancias antes citadas los salarios del mercado giraran alrededor del precio
natural, es en la Uitima situacion en la cual el discurso de Ricardo, fundado en su peculiar teoria del
valor-trabajo, presenta ciertos elementos analiticos que la pueden enlazar con la del plusvalor
relativo, en Marx, o 1a del subconsumo dentro de las teorias de las crisis. Proposicion que es diflcil de
desechar, pues como se ha visto, los dos faclores a los que Ricardo sefialé como determinantes de
salario, encauzan a éste en forma descendente en el largo plazo. Porque mientras las actividades
econdémicas evolucionen de manera continua y a un ritmo constante, sin ser més significativo el
crecimiento del empleo que el de la pobiacidn, sera menos facil disponer de cantidades suficientes de
satisfactores para los obreros.

Pensarfase en un aumento de los salarios a raiz de los precios de los bienes que con el se obtienen, y
asi sucede y lo apunta Ricardo. Es aquf cuando con mayor firmeza se ilustra la diferencia de
direcciones del valor y el precio del trabajo y su participacién real en el producto. Los dos primeros
pueden agrandarse, en tanto el salario real decae.

.la creciente dificuitad de proveerse una cantidad adicional de alimentos por la misma cantidad
proporcional de trabajo, elevard también los salarios [...] Existe, sin embargo, una diferencia esencial entre
el alza de larenta y el alza de los salarios . El alza del valor monetario de la renta se acompafia siempre de
una mayor participacién en el producto; no sélo aumenta la renta monetaria del terrateniente, sino que
también aumenta la renta expresada en cereal; poseers mayor cantidad de cereales y cada medida de

29
Sunkel y Paz, op. cit. 69,

David Ricardo, op. cit. pag. 74.
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capacidad de grano podrd cambiarla por una cantidad mayor de todos los otros bienes cuyo valor no ha

aumentado. El destino del labrador serd menos afortunado, recibird mayor salario monetario, es verdad,
. 31

pero ver4 reducido el valor expresado en cereales..

Se cuestionaria entonces que factor origina dicha contrariedad. Pues como se recuerda, con Smith no
se tenia una causalidad econémica perfectamente delimitada para explicarla si no es que en los
planos politico y social.

Por otra parte, también existe afinidad en cuanto a la repercusion de los altos salarios sobre el
empleo; en ambas se concibe un efecto contrario. Las altas retribuciones al trabajo contraerian las
utilidades; es decir, el elemento aliciente de futuras inversiones. Adema4s, en circunstancias como las
que condicionan los rendimientos decrecientes, provocarian un apresuramiento de dicho fenémeno
debido al aumento de los costos de produccion. Procederia el estancamiento de la produccion y de la
demanda de trabajo, y por ende, de los salarios,

Es, en ese sentido, contraproducente el aumento deliberado de los salarios sin atenerse a las pautas
fijadas por el mercado. Y es por esto Gitimo que Ricardo rechazé con tanta firmeza las leyes que
aparentemente tenian el propoésito de favorecer a las clases bajas.

Al igual que los demds contratos se deberfan dejar los salarios a la libre competencia en el mercado y
nunca deberfan ser controlados ni intervenidos por la legislatura. 2

En fin, conclusiones parecidas a las que podian seguirse del planteamiento de Smith que si bien no
fue explicito en ello, se podia llegar al mismo resultado mediante el razonamiento de su misma
teoria, pero antecediendo en su andlisis supuestos y categorias que serian desarrolladas durante ese
mismo siglo por Marx, como la teoria del valor, o un siglo después, por la corriente denominada
neocl4sica, al significar el supuesio de los rendimientos decrecientes un papel importante dentro de
ésta ultima corriente tedrica.

1.2.3 John Stuart Mill

En el planteamiento de este autor se sintetizan gran parte de las proposiciones de Smith y Ricardo,
pese a que algunas veces lo haya hecho con Infortunio, en términos argumentativos de algunos de
sus criticos; Marx entre ellos, quien le refutd con vehemente ironia.

Para conformar dicha sintesis, realizé cierto tipo de precisiones a los anlisis antecesores revelando
al mismo tiempo conceptos o situaciones que serian retomados en teorias de épocas posteriores. La

3
! Ibidem, pdg. 78.

3
2 Ibfdem, pag. 79.
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reformulacién de las teorias precedentes conserva lo sustancial de éstas, quiza las mas notables
modificaciones sélo son agregaciones o adaptaciones explicativas a ciertas circunstancias, pero
aceptando lo esencial de tos principios antepuestos.

Asi, concibe al proceso econémico en el largo plazo hacia un estado estacionario, y como Ricardo,
también le atribuye a la agricultura ta causalidad primaria.

La tierra se diferencia de los otros elementos de la produccién, trabajo y capital, en que no es susceptible
de aumentar indefinidamente. Su extensién es limitada, y la de las clases més productivas lo es alin més. Es
evidente que la cantidad de productos que pueden obtenerse de una extensién determinada de tierra no
es indefinida. Esta limitada cantidad de tierra y la limitada productividad de la misma, son los verdaderos
Iimites al crecimiento de la produccién, 3

Impera pues la ley de los rendimientos decrecientes, y opera en terminos generales
metodoldgicamente igual que en Ricardo, aun cuando no haya sido tan expresamente reiterado en su
obra como lo fue en la de éste ultimo.

Mill hace suyos los postulados que enunciaban la determinacion de los salarios por el nivel de
subsistencia y el fondo de los salarios. De los dos, es el segundo el que posee la carga analitica
decisiva. Tan evidente le parecié dicha proposicion en un primer momento, incluso para un periodo
de tiempo considerable, como posteriormente se afand en cuestionarla severamente.

..nada puede alterar de manera permanente los salarios en general, excepto el aumento o la disminucién
del capital mismo {queriendo significar siempre por ese término, los fondos de toda clase dedicados al
pago de trabajo) en proporcién al trabajo asalariado. 34

Es decir, asentaba para el largo plazo lo que consensualmente valia axiomaticamente para el corto
plazo. Vinculando mas a éste ultimo con los casos en que el capital permaneciese constante;
entonces diferenciaba dos situaciones. La primera, cuando la demanda efervescente de mercancias
provocaba la reduccion de las existencias de algunas negocios, estimulando con ello la ampliacién de
la produccion, la demanda de trabajo y los salarios, sucesivamente. Y la segunda, cuando ocurria el
proceso inverso; menguante demanda de artfculos, aumento de las existencias, animo adverso a
incrementar la produccion y el empleo, y por lo tanto los salarios. Ambas circunstancias por lo regular
se presentaban paralelamente; mientras algunos negocios atravesaban por una vigorosa € incitante
etapa, otros no hayaban el camino para deshacerse de abundantes existencias de mercancias. No
podia entonces darse un cambio significativo en los salarios pues la demanda de trabajo contrastaba
de negocio a negocio, en unos alta y en otros baja. S6lo podia motivarse una variacién importante de
los salarios cuando por una demanda generalizada de mercancias resultasen precios lo

33
John Stuart Mill, Principios de economia politica, Fondo de Cultura Econémica, México, 1985, pégs. 172y 188.

34 Ibldem, pdg. 310.



suficientemente altos para generar el ahorro de los empresarios, y mediante el supuesto de que este
se tradujera en inversion, se consiguiera el acrecentamiento del capital, la demanda de trabajo y los

salarios.

Por otro lado, consideraba a !a costumbre, es decir, la cantidad calidad y el precio de los bienes que
servian de sustento a los trabajadores, como un elemento regulador de los salarios. Sin embargo, el
nivel que en algun momento dado podlan asumir era relativo, susceptible de los efectos causados por
la relacién capital-poblacion; consecuencia logica de la ley del fondo de los salarios. Pues el
elevamiento o disminucién de los precios de los bienes agricolas atribuible a la escasez o abundancia
de los mismos, respectivamente, acarrearia un decremento o acrecentamiento de los salarios (como
el caso descrito por Smith) contrariamente al efecto obtenido por el mecanismo de la demanda arriba
sefialado; debido eilo a la limitante de la productividad agricola. La persistencia de un nivel de
salarios incidiria sobre el ritmo poblacional en la misma direccién. Presentando una nueva proporcion
del capital respecto a la poblacién y a su vez condicionando un nivel diferente de salarios. Y el tiempo
que durase dicho nivel generarfa un conjunto de habitos en la poblacién, o lo que es lo mismo, fijaria
la calidad y la cuantia de los satisfactores necesarios para "perpetuar la sociedad".

Siendo pues casi absoluto el poder explicativo de la ley del fondo de los salarios dentro de la teoria
de los salarios en Mill, no se podia esperar otra cosa en cuanto a ia tendencia que tuviesen en el
largo plazo que ésta ultima fuere declinante. Tres factores, segun Mill, contribufan a ello: la falta de
celeridad en la formacién de capital, poco deseo de acumular y sobre todo, la frontera de la
produccién agricola. Se establecia asl, la disparidad en la variacién de la produccién y la poblacién,
afectando a los salarios del mercado por medio de la contraccién de la demanda de mano de obra, y
al salario real a través del precio de los alimentos. Parece ser pues, que los salarios estarian sujetos
inevitablemente al desvanecimiento. Tal era la consecuencia del panorama descrito por Mill en la
perspectiva de ia ley del fondo de los salarios. Sin embargo, Miii advierte ia existencia de un limite
para el descenso; la competencia misima generaria un rango sobre el cual variarian los salarios. Y lo
haria no hasta nulificarlo, sino por el contrario, se manifestaria una bondad mas del mercado.

La competencia sélo puede bajar los precios de las mercancfas hasta el punto en que atrae a suficientes
compradores para vender todo lo que hay; y los salarios sélo pueden bajar por la competencia hasta que
se hace sitio para que todos los trabajadores participen en el reparto del fondo de los salarios, 3

Es tanta la benignidad del mercado descrita asi, que autoriza a nuestro autor a descalificar cualquier
fuerza que ose interferir en él.

No tiene ningun objeto fijar una tasa minima de salarios a menos que se proporcione trabajo, o por lo
menos salarios para todos los que lo soliciten. 36

% ibldem, pag. 324,

% Ibldem, pag. 324.
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Valiosa observacién, digna de ser considerada como un antecedente de las teorfas que
posteriormente postularian la capacidad del mercado de trahajo, como del mercado en general, para
absorber toda la mano de obra que se prestase voluntariamente a ser ocupada por un salario
previamente determinado por el mismo mercado.

Pese a la incondicional aceptacién de los favores del mercado, Mill parece preocuparse sinceramente
por el destino de las empobrecidas capas de la poblacion. ¢ Coémo mitigar la pobreza en medio de la
expansion demografica?, era la pregunta que se hacia, y por la cual se opondria a propuestas que
plantearan el mejoramiento apresurado de las clases pobres pues se obtendrian resultados contrarios
en el mediano plazo.

Si por orden moral fuera el Estado quien pusiera en marcha medidas para contrarrestar la miseria, lo
haria a partir de los fondos tributarios.

.. por lo que respecta a los particulares, subsistirfa la posibilidad de despedir a trabajadores; sélo que el
gobierno tratarfa de crear empleos adicionales allf donde hubiera necesidad de ellos...Pero supongamos
que su trabajo es muy eficiente; seglin hemos demostrado ya varias veces la poblacién creciente no podifa
aumentar la produccién con igual rapidez; la proporcién entre el excedente, después de alimentar a todos,
y el producto total, serfa cada vez menor, y lo propio sucederfa respecto a la poblacién; y al aumentar la
poblacién a una tasa constante, mientras el incremento del producto es cada vez menor, con el tiempo se
llegarfa a absorber todo el excedente; los impuestos para el sostenimiento de todos los desocupados
absorberfan todos los ingresos del pafs; los que pagaran los impuestos y los que resultaran beneficiados
formarfan una sola masa. >/

El mismo argumento vale para el sistema de subsidios:

.. el sistema de subsidios es ain mds absurdo por una caracterfstica que le es peculiar. Esta es que
mediante él se da con una mano lo que se toma con la otra. 38

Axioma de la modernidad, recitado a finales del siglo XX por la extensa gama de ideblogos y
pensadores neoliberales,

El rechazo era el mismo para toda aquella propuesta que persiguiera fines similares. Fundaba su
tajante respuesta en el impacto que cualquier tipo de ingreso de los trabajadores, viniere de donde
viniere, apenas generaria un ambiente para el avance poblacional, se sucederia una saturacién de las
fuentes de ingreso y su virtual extincién en algunos casos. No quedaba otro camino para la

bienintencionada oposicién a la miseria que guiar a los mismos miserables para conseguirlo, aun a
costa de su progenie.

3
7 Ibidem, pdg. 326.

38
ibldem., pdg. 329.
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Todo el mundo tiene derecho a vivir. Admitdimoslo. Pero nadie tiene el derecho a traer al mundo
R 39
criaturas para que otros los sostengan.

Qué otra medida eficaz para revertir el empobrecimiento sino la limitacion de la oferta de mano de
obra. Lograrlo, supone el control de la natalidad, y para realizarlo habria de formarse un sentido de
responsabilidad en cada una de los miembros de |a sociedad, lo pobres particularmente, en cuanto a
la procreacion. Habria de evitarse ésta. O lo que equivale a la creacion de una conciencia en y para
el mercado, pese a la aparente superacién de las pautas por €| establecidas mediante el raciocinio
individual.

En el mismo sentido, habria de desviarse la presién ejercida por el exceso de mano de obra sobre las
limitadas oportunidades de ser ocupada y por consiguiente contrarrestar su efecto adverso en el nivel
salarial. Las medidas de alivio que proponfa Mill eran béasicamente dos. una,”" la creacién de
pequefios propietarios" aprovechando el reparto de tierras comunales; y la otra, "gran medida
nacional de colonizacion", que podria trascender a tierras de otros paises. Esta (ltima, como
observaria Mill mas adelante en su obra, se cumplié espontdneamente, sin haber sido consecuencia
de cualquier politica deliberada por Estado alguno. Cediendo de este modo espacio y veracidad a la
critica hecha por |a teoria marxista, en cuanto que ésta rebatié siempre la posibilidad de revertir a
voiuntad un proceso que dentro de su analisis era concebido no sujeto a la modificacién sustancial
por el deseo politico o moral. Esto a propdésito de generar una clase de pequefios propietarios en ei
campo por una masa de gente desplazada de las posibilidades de empleo en la ciudad, cuando sus
abuelos, padres o eilos mismos hablan sido literalmente expulsados del espacio rural. Fue similar ia
critica a las propuestas de colonizacién pues también este fendmeno era considerado como una
secuela impuesta por un proceso econémico y social més general y avasaliador como dan cuenta los
desplazamientos migratorios de grandes proporciones en la Gltima década del siglo XX.

Respecto a las ganancias, el autor es puntual en sefalar los factores que la determinan.

Las ganancias brutas de capital, las ganancias devueltas a los fondos que suministran los fondos para la
produccién..Tienen que ofrecer un equivalente suficiente por la abstinencia, indemnizar por el riesgo que
se corre y remunerar el trabajo y la habilidad precisas para la direccién. 40

Al igual que los trabajadores, quienes evaluan los pros y los contras de adquirir por un plazo
determinado la calificacién para un oficio y retardar la obtencién de un ingreso por un empleo,
gravitando obviamente la cuantia del salario en la decisi6n a seguir, 0 emplearse en el instante. El
empresario habria de evaluar entre invertir en el proceso productivo o gastar su dinero en bienes de
consumo.

En este sentido, segin sea el nivel de la tasa de ganancia, alto o bajo, decidiria abstenerse en un
grado elevado o reducido respectivamente. Y cuando alguna empresa resultase muy aventurada
también debia de requerirse un alto pago adicional al monto desemboisado por el riesgo de perder lo

39
Ibidem, pdg. 339,

D oidem, pag. 360.
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invertido. La conjuncién de los factores riesgo y abstinencia representaba gran parte de la
explicacién del monto exigido de ganancia en cada negocio. Por lo que un ambiente politico y social
y estable garantizaria la recuperacién de la inversion devengando utilidades moderadamente para
compensar su abstinencia de consumir; en tanto, una poblacion que atravesara por una situacion
social conflictiva, con un Estado que dificilmente validara las relaciones econdémicas por medio de un
marco legal establecido, denotaria ausencia de confianza para consolidar una empresa por la
incertidumbre de que el capital retomara a las manos sin contingencia alguna, entonces tendré que
ser alta la tasa de ganancia para que lograra equipararse a la abstencion del consumo inmediato.

Podemos asentar, con mayor facilidad que en los dos apartados anteriores, lo decisivo del entorno
social respecto a la fijacién de un margen especifico de las utilidades; pues como observamos es
fundamental para la exposicion de Mill la seguridad institucional que se brinde para propiciar la
acumulacion de| capital.

En lo que toca a la herencia ricardiana en su concepcion de ia tasa de ganancia, parece perderse en
ciertas precisiones a la teoria del valor - trabajo.“1 Marx no duda en cuestionarie con rigor algunas de
sus incongruentes proposiciones.

Dice Mill: * La causa de la ganancia es que el trabajo produce més de lo que hace falta para su sustento".
Hasta aquf, nada mas que la vieja cantilena, pero nuestro autor quiere afiadir también algo de su cosecha:
* Para variar la forma de teorema: la razén por la cual el capital rinde una ganancia, es que el alimento, la
vestimenta, la materias primas e instrumentos de trabajo duran més tiempo del que se requiere para
producirlos”. Mill confunde aquf la duracién del tiempo de trabajo con la duracién de sus productos. 42

Como sea, el corolario tiende a ser el mismo en cuanta acepcion haya elegido Mill para proceder al
anaiisis econémico de ia sociedad.

No existe ninguna manera en que los capitales puedan compensarse a sf mismos por el alto costo de
trabajo a través de su accién sobre los valores o los precios. No puede impedirse su efecto el bajar
ganancias. los trabajadores obtienen mis, esto es obtienen una parte mayor del producto de! trabajo,
tiene que quedar un porcentaje menor para la ganancia. No hay posibilidad de escapar a esta ley de la
distribucién, ya que reposa sobre una ley aritmética. 4

Recapitulando se puede completar el razonamiento de las sucesivas fases: mayores salarios, menos
inversion, menos empieo, y consecuentemente menos salarios, hasta que, un ajuste poblacional
interumpa la caida salarial. Este movimiento ciclico descrito a corto plazo era acondicionado por la

1
Marx sefiala en sus diferentes obras en las que alude a los escritos de J.S.Mill, la conformacién ecléctica de Ia teorfa de éste.
La coexistencia de la teoria de la abstinencia de Senior con el planeamiento, no del todo respetado, de Ricardo respecto a la
ganancla, es unejemplo, y por cierto no tan halagefio, de ello.

42
Carlos Manx, El Capital, T.I, Voi. 1l, Edt. Siglo XXi, trad. Pedro Scaron, México.

4 John S. Mill, p. cit., pag. 405.
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tendencia econémica mas general de la socledad hacia una situacién estacionaria.

Por titimo, es interesante analizar la oposici6n a la que llegé a Mill con las verdades que tomo6 de sus
antecesores para sustentar su discurso. Y que no sélo le hizo dudar de alguna ley o concepto
particular, sino incluso entre ver imperfecciones infranqueables del mismo mercado. Sigamos su
reflexion:

Pero existe algo asf como un fondo de salarios, en el sentido que implica esa teorfa? ) existe una cantidad
fija que sea, y ni m4s ni menos, la destinada a gastarse en salarios?

No hay ninguna ley natural que impida que los salatios suban hasta el punto de absorber no sélo los
fondos que el capitalista pensaba dedicar a su negocio, sino hasta la totalidad de lo que este se permitfa
para sus gastos privados, m4s haya de lo necesario para vida. El limite real a la subida depende de la
apreciacién personal del capitalista sobre en qué forma le ocasionar4 la ruina o le obligard a abandonar el
negocio; no los limites inexorables del fondo de salarios,

La doctrina que hasta ahora habfan ensefado todos o casi todos los economistas ( incluso yo mismo) que
negaba la posibilidad de los sindicatos obreros pudiesen hacer subir los salarios o que limitaba su
actuacién a este respecto a alcanzar algo mas pronto la subida que de todas maneras la competencia en el
mercado hubiera producido sin ellos, semejante doctrina carece de fundamento cientffico y tiene que
desecharse}

Autocritica que no puede dejar de aplicarse a posteriores teorias fundadas en analogos sofismas.

1.2.4 Karl Marx

Ubicado, sin mas, por algunos autores dentro de la corriente clasica (incluso por Keynes) o como un
timido transformador de Ias proposiciones ricardianas, si no es que como un pensador que traté de
desentrafiar 1a intrincada vida econémica de la sociedad a través de una concepcién sustentada en ia
filosofia hegeliana.45

Pero cualquiera que sea la idea respecto a la obra de Marx, es indudable la importancia que su

John 8. Mill, p. cit., apéndice O, pags. 850 y 851. “esta doctrina la abandoné Mill en el curso de un examen que hizo del
articulo de Thorton, "Labour" en la Fortnightly Review (May, 1869, reimpreso en sus Disertations and Discurssions, IV)

La expaosicion que Sanchez Vazquez realiza del proceso por el cual Marx llega a reflexionar en términos de la economia politica,
muestra que tan Inseparable le son sus proposiciones filoséficas y el anallsis econdmico. Cada concepto retomado de teorlas
precedentes o creado por el propio Marx, san parte de un todo razonado y dispuesto de tal manera, que explique ese mundo lieno de
objetos y dominado por ellos; con el abjeto de esclarecer las relaciones que en el transfondo de éstas entablan los hombres. De esa
manera buscarla Marx sistematizar una forma de pensar y llegar a la verdad, es declr, acercarse a la realidad. Y de ese modo realizar
una préctica en (a ideas y matertalidad social para recuperar la esencia humana, o lo que es lo mismo para Marx, la vida del hombre
€n socledad. Adolfo Sanchez VAzquez, Filosofla de la praxls, Grijalbo, México, 1980.
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discurso ha significado en los diferentes campos en que se desarroll6.* Particularmente la economia
politica, &mbito tedrico al que dedicd gran parte de su vida.

Para entender un poco sobre que bases podemos interpretar acerca de los salarios y el empleo a
partir de su teoria, ha de mencionarse la metodologia sui generis utilizada por él. Quien advierte en el
transcurso de su exposicion, en que grado de abstraccion ubica la descripcién del objeto que pretende

analizar.

En un primer momento dice, y esto se lo podemos imputar a los tomos | y Il de El capital:

.. no hemos de considerar ahora el modo y manera en que las leyes inminentes de la produccién
capitalista se manifiestan en el movimiento externo de los capitales, como se imponen en cuanto leyes
coercitivas de la competencia y cémo, por tanto, aparecen en cuanto motivos impulsores de la conciencia
del capitalista individual, pero desde ahora es claro lo siguiente: el andiisis cientffico de la competencia
s6lo es posible cuando se ha comprendido la naturaleza intrfnseca del capital., 47

Es asf que Marx se propuso determinar las "leyes generales del capitalismao”, concepto éste ultimo
caracteristico de su teoria; en cuanto es autoconcebido por el marxismo a través de un proceso
histérico, tedrico y social, necesario por su implicacion social.

Las Interacciones de los diferentes grupos sociaies en 1a esfera econdmica es analizado no en sus
manifestaciones tangibles en el mercado, por considerar que éstas se sustentan en relaciones
especificas entre sujetos sociales, antes de las relaciones sujeto-objeto-sujeto. Anélisis que parten de
éstas, sdlo explican las dependencias que se entabian en el mercado entre elementos que intervienen
en el proceso productivo; exposiciones algunas elaboradas con sumo ingenio para detallar situaciones
especificas y generales del mercado.® Sin embargo, resultan en una vision tergiversada de la
realidad, ideologizada, por no exponer la esencia de un fenémeno. Debido esto no sélo a que las
situaciones reales no expresen alguna condicién en forma reiterada y generalizada en todo el
contexto, sino porque existen prejuicios que atienden a intereses de grupos sociales en un
determinado momento histérico. Sin que sea, valga decir, estrictamente necesaria la correspondencia
el papel de un tedrico, la clase social a la cual pertenezca o la que se sirve de sus planteamientos y

Estudiosos del universo social, aun cuando no sustenten su planteamiento a partir de los postulados de Marx, elevdndolos a

dogmas, rescatan a éste analizando su obra mediante Ia utilizacion critica de sus mismas herramientas tedricas. Mills, que no se
puede contar entre los apologistas de !a obra de Marx, recuerda e} compromiso y esfuerzo teérico de Marx asf;
“ En suma: no hay uno sdlo de los Ideales positivos sustentados por Marx quie no sea una contribucién cabaimente vallosa a la
tradicién humanista; esa tradicién, a su vez, encarna el legado de las imagenes clasica, judaica y cristlana de la tradicién humana.
Moraimente considerados, los principlos de Karl Marx se encuentran claramente entre los principios animadores de la civilizacién
occidental”. Charles Wright Miils, Los marxistas, Ed. ERA, trad. José Luls Gonzdlez, México, 4a. ed, 1976.

4 Karl Marx, op. cit., pag. 384.

Ha de recordarse que Marx retoma muchos de los conceptos de tedricos precedentes como valederos dentro de su andilsis; por
ejemplo la ley cuantitativa del dinero, los efectos del mercado sobre el salario, |a tasa de ganancia, etc.
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los alcances de su teoria.49

En contraposicién a estas presentaciones falseadas de la realidad, o lo que son sus mas profundas
detenminaciones, el analisis que de ésta parta acercard paulatinamente a la plena conciencia de la
exterioridad material del sujeto y del sujeto mismo como parte de ella.>®

Ei desarrollo analitico que Marx efectu6 en la Economia Politica se sustent6 en la teoria del valor-
trabajo, como lo fue en algunos de sus antecesores. En ella, se parte de que el valor de una
mercancia lo conforma el tiempo de trabajo sociaimente necesario para producirio. Es decir, el tiempo
promedio de produccién para producir un tipo de mercancias con medios técnicos y caracteristicas
culturales en un lugar y momento determinados.

En ia constitucion de este valor se distinguen tres elementos: una parte del valor de una mercancia la
forma el considerado constante, otra el variable y otra mas el plusvalor.

La primera es ni mas ni menos que el valor contenido en los medios utilizados en la produccién como
maquinaria, herramienta y materia prima que mediante la actividad productiva efectuada por la
intervencién de la fuerza de trabajo se transfiere Integramente al nuevo producto. Es decir,
permanece inalterado su valor de principio a fin en el proceso productivo.

El capital variable, el desembolsado por el usos de fuerza de trabajo, es llamado asi porque el rasgo
que le es caracteristico a esta mercancia especial, es su capacidad para generar mas valor que el
que representa. El cual lo define el valor de las mercancias que hacen posible su reproduccion
individual y social para propiciar la continuidad de la produccion.

Y el excedente de valor creado por la fuerza de trabajo que se representa por el tiempo de trabajo
extra, y que expresado en términos de valor, se denomina plusvalor, el cual no suscita retribucién
alguna al trabajador. Su cuantia depende de la extensién de la jornada laboral o de la proporcién que
con respecto a la correspondiente al tiempo de trabajo necesario para reponer a fuerza de trabajo.
Por lo tanto, su ampliacién sélo puede ser lograda si se alarga la jornada laboral sin agrandarse la
parte destinada al capital variabie, o bien, si se supone inalterada la jomada de trabajo, se conseguira
aumentar el plustrabajo, trabajo excedente, al contraer el tiempo de trabajo necesario para la
reproduccion de la fuerza de trabajo. A la primera de estas dos formas de obrar del capital Marx le
denominé plusvalor absoluto; a la segunda, plusvalor relativo.

49
Kari Marx, La /deologla alemana, Edt. Grijalbo, México.

Schumpeter cuestiona el planteamiento marxista que descalifica a las demas teorlas por atribuibles un tratamiento ideolégico de
la socledad, medlatizado por intereses ajenos a la busqueda de ia verdad; cuando, arguye Schumpeter, la teorla marxista sistematizé
gran parte de sus reflexiones a partir de supuestos e hipétesis que por atender més a elios que a la misma realidad se constituye en
otra ideclogfa. Particularmente cuando se asigna al proletario el pape! de sujeto revoluclonario y se intenta estructurar un sistema de

pensamiento apreclado como clentifico sélo cuando valide las supuestas consecuencias transformadoras de este grupo soclai. A,
Schumpeter, op. cit .
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Ha de entenderse la distincion que Marx realiz6 entre el concepto de fuerza de trabajo y el trabajo
mismo, y que el sefala como causa de |a confusién de "la economla politica burguesa" y de "algunos
pensadores socialistas". Concibe él a la fuerza de trabajo como el conjunto de capacidades fisicas y
psiquicas encaminadas a la produccion de objetos y que se personifican en el proletario. Sujeto
definido histéricamente por carecer medios de trabajos propios para allegarse los suficientes
satisfactores para subsistir, y que por consiguiente se contrata libremente con el poseedor del capital.
Algunas de las caracteristicas de esta mercancia son su valor y la utilidad que le genera al que la
adquiere,

El valor de la fuerza de trabajo estd determinado por el valor de los medios de subsistencia que
habitualmente necesita el obrero medio. La masa de estos medios de subsistencia, aunque pueda cambiar
su forma, en una época determinada estd dada vy, por consiguiente se la puede tratar como una magnitud
constante. Lo que varfa es el valor de esta masa. Otros dos factores que entran en la determinacién del
valor alcanzado por la fuerza de trabajo, Por una parte sus costos de desarrollo que varfan con el modo
de produccién, por otra parte, su diferencia de naturaleza segn se trate de fuerza de trabajo masculina o
femenina, madura o inmadura '

Por otra parte, quien posee dinero y pueda adquirir 1a fuerza de trabajo del mercado podra constatar
de la existencia del valor de uso de ésta, que ".., no se revelara sino con el consumo efectivo, en el
proceso de consumo de la fuerza de trabajo...(éste es) al mismo tiempo el proceso de produccién de
mercancia y del plusvalor".52

Mientras estas dos caracteristicas le son propias a la fuerza de trabajo, el concepto de trabajo para
Marx responde a otro significado.

El mercado, lo que se contrapone directamente al poseedor de dinero no es en realidad el trabajo, sino el
obrero. Lo que vende este ltimo en su fuerza de trabajo. No bien comienza efectivamente su trabajo,
éste ha cesado ya de pertenecer al obrero, quien por tanto, ya no puede venderlo. El trabajo es la
sustancia y la medida inmanente de los valores, pero el mismo no tiene valor alguno... estas expresiones
imaginarias, no obstante, surgen de las relaciones mismas de produccién son categorfas para las formas en
que se manifiestan relaciones esenciales. El hecho de que en su manifestacién las cosas ha menudo se
presentan invertidas, es bastante conocido en todas la ciencias, salvo en la economfa polftica.53

Por lo que el concepto de trabajo contrasta con el que tuvieron autores como Adam Smith, John
Stuart Mill y hasta el mismo David Ricardo, pues en el andlisis de Marx ya no le son propias
cualidades como las del valor del trabajo o que se considere accesibles en el mercado. Tal pareciera
que esto sucede y de hecho lo daban por descontado, afan&ndose a describirlo, los pensadores
sujetos a critica por Marx. Se suscita asi una gran confusién que impide apreciar claramente las

51

Kari Manx, op. cit., vol. I, pag. 629.
52

Ibidem, voi. 1, pag. 213,

53
Ibidem, vol. I, pag. 653.
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implicaciones que subyacen en las meras apariencias que contempla el tedrico social.

En la prestacién servil del trabajo del siervo para sf mismo y su trabajo forzado para el seior, se distinguen
de manera palmariamente sensible, tanto en el espacio como en el tiempo. En el trabajo esclavo, incluso la
parte de la jornada laboral, en la cual el esclavo no hace més que suplir el valor de sus propios medios de
subsistencia, en la cual, pues, trabaja para sf mismo, aparece como trabajo para su amo, Todo su trabajo
toma la apariencia de trabajo impago. En el caso de trabajo asalariado, por el contrario, incluso el
plustrabajo o trabajo impago aparece como pago. Alll la relacién de propiedad vela el trabajar para sf
mismo del esclavo; aquf, la relacién dineraria encubre el trabajar gratuito del asalariado...Por afadidura, el
movimiento efectivo del salario muestra fenémenos que parecen demostrar que no se paga el valor de la
fuerza de trabajo, sino el de su funcién, el trabajo mismo. 34

Sin embargo, diversos razonamientos se constituyeron en un cierto tipo de tesis econémicas y
politicas que planteaban y pugnaban en el terreno practico por la apropiacién total del producto por
parte del trabajador.55 La l6gica que se sigue del andlisis de Marx se contrapone a dichas opiniones.
Pues es, segun ¢él, el valor de la fuerza de trabajo el que es cubierto por una parte del capital
desembolsado al inicio del proceso de producciéon de mercancias. Y es después cuando se posibilita
la conversion del dinero adelantado en una parte dei conjunto de hienes creados. No lo puede hacer
por todo el producto generado en un proceso productivo, sl es que se pretende para el obrero !a total
posesion de! capital dinerario resultado de las ventas del producto. La imposibilidad de que ello
suceda lo expiica Marx mediante una serie de argumentos que preveen no sélo la interrupcion de la
manera especifica de produccion sino ei trastocamiento de la actividad productiva en general, Pues si
el trabajador absorbe la parte impaga de su trabajo, el plusvalor, se negarfa, entonces, las relaciones
de propiedad y produccion en las que se sustentd su participacion en la esfera productiva y en la
misma sociedad. Para que asl ocurriera tendria que darse un cambio con antelacion, a fuerza de la
lucha de clases sociales, en la configuracién politica que regula juridica e ideoldgicamente a la
sociedad. Ademas habrfa de enfrentarse el obstaculo material que representan las caracteristicas del
producto; tendriase que considerar la existencia de cierto tipo de productos no aptos para el consumo
directo del obrero: maquinaria, herramientas, materia prima, etcétera. En suma, todos los
aditamentos materiales imprescindibles para la generacion de riqueza; o lo que equivale en valor a la
parte denominada capital constante. Pues si las partes correspondientes al capital constante y al
plusvalor en el producto de valor asumen otro caricter que no sea el de reponerse a si mismo y
disponerse a ser invertido en un nuevo ciclo, respectivamente, se imposibilitaria no sélo la
reproduccion en los términos que condicionaran del mismo producto de valor, reproduccién simple,
sino la factibilidad de expandir el producto, y, por lo tanto, la situacién material y social que lo hace
posible. Contravendriase el espiritu que le es propio al modo de produccion capitalista; la continua
generacion acrecentada de mercanclas y de los medios para producirias. Resulta improcedente la
aplicacion de probables politicas respaldadas por opiniones semejante a las exclamaciones

54 Ibldem, vol. 11, pdg. 657.

Marx analiza en algunas de sus obras dichos planteamientos: las propuestas del sefior Weston soi) criticadas por Marx al Igual
que el desplante etiépico de Prouhdon tan severa e irénicamente cuestionado. Salario. precio y gapancia, Ediciones en Lenguas
Extranjeras, Pekin 1979; Miseria de a filosofia, Ed. Progreso, ediciones rusas en espafiol, Mosct), 1961,



expresadas con tan segura prontitud como la consigna: "El producto integro para el trabajador’; los
limites sefalados arriba lo indican, como también se dan situaciones infranqueables para el
capitalista en su avasallador deseo de acumular. Barreras objetivas que escapan a sus meros
anhelos. Marx también |o observa cuando en concordancia con su planteamiento inicial, y lejos de
reducir el significado de capital a un conjunto de objetos, entrevé en ellos relaciones soclales de los
diferentes grupos que intervienen en su produccion y reproduccion.

No obstante ello, el capital se manifiesta como una fuerza que se autoalimenta, y ordena a todos los
recursos materiales y humanos para conseguirio. Su expresion mas tangible se da en la persona del
capitalista, quien procurard la mejor disposicion de los recursos para la consecucion de mas
productos contenientes de valor.

De este modo el poseedor de dinero concebira la acumulacién como normal, y racionalmente dara
por descontado que asi deba realizarse, idea que llegara muchas veces hasta la obsesion. No importa
que para obtener el excedente no se utilicen medios materiales que resulten en una mercancia
tangible, sino incluso un servicio que por su valor baste ser conmensurable para efectuar el cambio
en el mercado, y verlo realizado en una mayor cantidad dineraria.

Si se atiende a esta forma de razonar, los dos procedimientos que dan lugar al incremento del
excedente, plusvalor absoluto y plusvalor relativo, no se hayara mas limites que los que le impidan
seguir haciéndolo. No se puede agrandar la jornada de trabajo sin encontrarse con obstaculos como
la resistencia fisica del trabajador y su posible oposicién politica. O tampoco se puede contraer al
extremo la parte asignada al trabajador sin ver diezmada su integridad y capacidad para desempeiiar
las actividades fisicas que propician el proceso de valorizacién. Situacién esta Ultima que Marx
considera para establecer el supuesto en todo su analisis de que la fuerza de trabajo se paga a su
valor, Se presenta, entonces, como alternativa idénea para obtener mas plusvalor, la innovacién
tecnica en los procesos de produccién. Su efecto inmediato es el incremento de la productividad de la
fuerza de trabajo, y aun cuando e! producto de valor permaneciese constante, se crearia mas
cantidad de mercancias en un momento determinado. De este modo, cuando los avances se dieran
en los sectores productores de bienes de consumo para el obrero, se reduciria el valor del producto
que a &l corresponde, pues como vimos, en el supuesto arriba sefialado por Marx, en el que se
establece la "constancia de la masa de productos” que garantizan la reproduccion de la fuerza de
trabajo, sin mermar sus aptitudes para el trabajo. Semejantes resultados se logran con la
intensificacion del trabajo. En este caso se dara origen en tiempo determinado a mas producto y mas
valor. Implicitamente este recurso también puede suponer, en algunos casos, la insercién de medios
técnicos de mejor lograda eficiencia productiva. Ya que la ejecucion reiterada de algunos procesos
que requieren de movimientos y contactos de la fuerza de trabajo separados por tiempos menores, ha
de acompaiarse de los medios técnicos que se adapten al ritmo de trabajo més vigoroso.

Se establece asi todo un sentido de la actividad econémica de la sociedad, guiada por la fuerza y las
condiciones dictadas por el capital. Manifiestado en la continua innovacién técnica, expresada, a su
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vez, en un cambio ascendente de la proporcién del capital constante sobre el capital variable,
aumento de la composicion técnica u organica del capital. O lo que es l0 mismo, el desplazamiento
de trabajadores por el uso intensivo de maguinaria. Fenémeno que no lleva directamente a la
cesacion del incremento de la ocupacion de fuerza de trabajo, si bien a un comportamiento declinante

en el largo plazo.

La cuantia del cambio en la ocupacién de los trabajadores depende de la confrontacién de dos
impactos. Por un lado, la reduccién gradual y proporcional de subsecuentes procesos de produccion,
asi como la cantidad ampliada en términos absolutos por otro lado.

Del mismo modo, se puede cumplir el fin que persigue la instrumentacion de técnicas més
avanzadas, es decir, el ensanchamiento del tiempo de trabajo impago, el plusvalor. Pero ante este
propdsito subsisten repercusiones que tienden a neutralizario.*® Pues si bien, se genera una masa
mayor de plusvalor, también se incrementan los costos representados por el capital constante. Luego
operan dos situaciones antagénicas que inciden en la cantidad de los beneficios del capitalista y de su
proporcién respecto a los costos globales. Ambos, la tasa de plusvalor y la composicion orgéanica del
capital, pueden obrar en el mismo sentido; incluso es necesario que las bondades de la primera
superen a las condiciones adversas de la segunda para que se dé continuidad a la transformacion
tecnolégica. Marx asume como un hecho la preponderancia de la segunda fuerza en el largo plazo, lo
que condiciona la calda tendencial de la tasa de ganancia. Se presenta asi el dilema para €l
empresario: hacer mas productiva la fuerza de trabajo mediante la innovacion técnica en compadia
de costos mas elevados o mantenerse en un nivel estético de productividad sin la opcién de
excedentes que propicien la ampliacién de la produccién en un futuro. Segln el planteamiento de
Marx, se resuelve regularmente por el primer camino, que es el que se autoexige el mismo capital.
Se encauza de este modo por una alternativa temporal sélo para que después se convierta en un
escollo y sea una antesala, a su vez, de la misma alternativa en el futuro,

Al mismo tiempo que evoluciona la productividad de la fuerza de trabajo y con ella el
acrecentamiento de la produccién de mercancias en su forma de medios de produccién y consumo no
se presenta su contraparte en el mercado, en forma de ingreso, que propicie su realizaciéon. Marx no

La exposicién de Marx primero alude a la generacién de plusvalor; y la cuantia y variacién de este lo expresa como una
proporcidn, la tasa de plusvalor o explotacién, que compara el plustrabajo o trabajo excedente con el trabajo necesario:

pv'= pviv

Sin embargo, en el terreno practico del célculo de costos y beneficios, el capitalista ha de considerar ta diferencia entre su
desemboiso total Inicial con el producto de fa venta, es decir, con la masa de plusvalia (en el supuesto de que las mercanclas se
venden a su valor). Eslabiece asi latasa de ganancia: g'= pvi(c+v), y que para ilustrar mejor su planteamiento ta expresa como: g'=
(pv)Y(cv)+1}, o lo que es lo mismo, la tasa de piusvalor sobre la composicion organica el capital mas la unidad. Se capta entonces,
unae.r?lacni?n directa en ia tasa de plusvalor sobre la tasa de ganancla y otra inversa, entre la composicion orgdnica del capital con
aquella Gitima.
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se refiid a que tanto se podia mitigar esta situacién mediante de cambios en la esfera de la
distribucién. Sin embargo. se sigue de su explicacién del largo plazo, en cuanto al estado material del
obrero y del proletariado en general, que no es posible revertir el proceso de depauperacion relativa
en el tiempo; y las condiciones de produccion, dirfan algunos de los que avalan esta hipétesis. Como
lo reflejan los factores determinantes de la tasa de ganancia, pues de las variables en juego, el capital
constante, aun cuando su comportamiento sea contrario a la tasa de ganancia, puede repercutir
favorablemente sobre el plusvalor. S

E! capital variable no actia asf, pues en tanto parte de la composicién organica del capital, en
supuesto incremento, no observa visos de expansion relativa en esta teoria. Paralelamente, tiende a
descender respecto al plusvalor, ayudando a la obtencién de una mejor tasa de ganancia.

Es por lo tanto, la fuerza de trabajo un factor que s6lo puede alentar a la elevacién de la tasa de
ganancia a costa de su propio valor. Procederia asi la reduccion de la expreslén monetaria de este
valor, el salario. Pero Marx, como observamos antes, supone la venta de toda mercancia a su valor,
el precio de la fuerza de trabajo no es la excepcion.

Este resultado (el acrecentamiento de plustrabajo mediante una menor retribucién al trabajador), sin
embargo, sélo se alcanzarfa merced a la reduccién del salario del obrero por debajo del valor de su fuerza
de trabajo. Aquf el plustrabajo no se prolongaifa sino mediante la violacién de sus lfmites normales, sus
dominios no se extenderfan sino mediante el despojo confiscatorio en los dominios del trabajo
necesario..pero de este modo sélo se opera una reproduccién insuficiente de su fuerza de trabajo. A
pesar del importante papel que desempefa este procedimiento en el movimiento real del salario, impide
su consideracién aqul el supuesto de que las mercancfas y por tanto también la fuerza de trabajo, se
compran y venden a su valor pleno‘58

Es decir, dicho supuesto se apega al seguimiento analitico de su explicacion, sin obstar su abandono
en la descripcién menos abstracta del mundo real como lo considera en el tomo |1l de El capital. Aun
cuando al mismo tiempo precise que los movimientos del salario ténganse a guiar por el valor de la
fuerza de trabajo, no ya como el requerimiento expositivo de un supuesto, sino como la descripcion
de la condicion necesaria de la acumulacién de capital.

En este orden de cosas, se sostiene el andlisis ulterior de Marx, desarrollado en otro nivel de

abstraccidn, y en cual se ubican el concepto de salario y las referencias al mercado de la fuerza de
trabajo.

57
Adelman sistematiza et estudio de Manx sobre la tasa de acumulacién, concluyendo que en Gltima instancia lo que la determina
es el incremento del apital, o lo que es decir en términos de valor, el capital constante. op. cit. pag. 69,

58
Karl Marx, op. cit., vol. Il, pag. 381,
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Surgen en este cambio de perspectiva aparentes contradicciones en los diferentes autores que
estudian esta teoria. Pues parten algunos de ciertos supuestos que obran con todo su rigor en un
plano de anélisis, y sin que sean abandonados para ciertas situaciones mas concretas, asumen
necesariamente modificaciones. Lo demuestra asi la contrariedad de los estudios de Irma Adelman
con los de Osvaldo Sunkel y Pedro Paz, sobre la repercusién del salario en las caracteristicas de la
produccion, relacion medios de produccién-fuerza de trabajo, y por lo tanto, la ocupacién de mano de
obra. Mientras Adelman no considera que el nivel del salario haya sido para Marx significativo en la
evaluacién y decisién del capitalista para sustituir 1a fuerza de trabajo por maquinaria, toda vez que
esta continua sustitucién es un proceso inmanente a la persecucién de mayor plusvalor,
independiente del nivel del salario o tasa de interés.

Es de interds observar que Marx dedujo esta tendencia secular hacia un alza en la composicién orgénica
del capital sin analizar directamente ya sea el comportamiento de las tasas de interés o de las tasas de
salarios.

Tal como élio ve (Marx), el estimulo a la inversién es independiente de la tasa de ganancia o de la tasa de
interés, ya que el deseo o la necesidad de invertir son inherentes a la actitud psicolégica del capitalistay a
la estructura de la sociedad. >°

En tanto para Sunkel y Paz el salario se constituye como un punto de obligada referencia para el
empresario en general, y cuando éste observa incrementos considerables, mermando la proporcién
de los beneficios, es entonces cuando se requiere de la innovacidn tecnolégica. Y de hecho le
confiere al salario un papel preponderante en el caracter ciclico de la evolucién econémica.

No por esto se puede concluir que ambos estudios sean excluyentes, sino que llegan a coincidir en
sus apreciaciones generales si se considera los supuestos a los que aluden sus planteamientos, Se
puede comprender mejor el acercamiento entre ambas tesis cuando se atiende el momento de la
exposicion de Marx que cada una tomé como punto de partida para su referencia.

Pero queda mejor aclarada la cuestion en las propias palabras de Marx alusivas a la relacién entre el
salario y el proceso de acumulacién.

En las secciones referentes a la produccién de plusvalor partimos constantemente del supuesto de que el
salario era, cuando menos, igual a el valor de la fuerza de trabajo, Se expuso, ademds que el salario, ya sea
en cuanto a su valor 0 en cuanto a la masa de los medios de subsistencia por é! representada, puede
incrementarse aunque se eleve el grado de explotacién del obrero, En el movimiento préctico del capital,
empero, también se produce plusvalor mediante la reduccién violenta del salario por debajo del valor de la
fuerza de trabajo. De hecho, una parte del fondo para el consumo necesario del obrero se transforma asf
en fondo para la acumulacién de capital..la gratuidad de los obreros es un Ifmite en el sentido
matematico, siempre inalcanzable, aunque siempre sea posible aproximarsele. Es una tendencia constante

£9
Irma Adelman, op. cit., pags. 95 a 97.
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. , . w60
del capital reducir a los abreros a ese nivel nihilista.

Se entiende puses, que tanto el valor de la fuerza de trabajo como el salario repercuten
significativamente en el proceso de acumulacion y a su vez en el comportamiento de la ocupacion,
aun cuando no es similar el efecto ni su intensidad. Pero no necesariamente se pueden mover
ambos, valor de la fuerza de trabajo y salario, en la misma direccion, por estar cada uno determinado
por diferentes factores sociales. Ya que si se atiende a las expresiones externadas en algiin momento
por Marx, ha de concluirse qué existe una estricta contraposicion entre los salarios y los beneficios.

Sin embargo, del sentido general de su planteamiento no se puede extraer tan determinante
afirmacion. Pues el insistirla que semejante situacion, la que establece la contrariedad salario y
beneficios, solo estaba descrita errbneamente, por autores como Ricardo, y quienes retomaron su
teoria para s, por circunstancias que no le eran propias, por ser limitado su campo de explicacion.

Los defectos de su andlisis (los encontrados en el andlisis de Ricardo respecto al plusvalor y la ganancia)
son, 1) que considera como condiciones generales y exclusivas -evidentes de por sf- de la produccién
capitalista, a las condiciones particulares dentro de las que rigen estas leyes. No sabe de cambio alguno ni
en la duracién de la jornada laboral ni en la intensidad del trabajo, de tal manera que en él la productividad
del trabajo se convierte en el (nico factor variable; 2)pero, y esto falsea su anélisis en grado muy superiar,
Ricardo, al igual que los dem&s economistas, nunca investiga el plusvalor en cuanto tal, esto es,
independientemente de sus formas particulares como la ganancia, la renta de la tierra, etc. De ahf que
confunda directamente las leyes de la tasa de plusvalor con las leyes de la tasa de ganancia. 6

Pues si Marx cuando supone la jornada de trabajo y la intensificacién del mismo constantes, da por
cierto que "...no es posible ningdn cambio absoluto de magnitud en el valor de la fuerza de trabajo y
en el plusvalor sin que varien sus magnitudes relativas ...Estableciéndose asi que: el aumento o
disminucion del plusvalor es siempre consecuencia, y nunca causa, de la disminucion o aumento
correspondientes operados en el valor de la fuerza de trabajo".62 Andlogo efecto lo considera para el
salario sobre la ganancia en el tomo |ll, observando los mismos supuestos; es decir que el incremento
(disminucion) del salario disminuya (aumente) Ia tasa de ganancia. Y por |o tanto, no se contempla el
caso en el que por medio de la intensificacién y la productividad del trabajo se acreciente el plusvalor,
el salario y la ganancia a un tiempo. Situacion ésta que cabe en la amplia gama de combinaciones
posibles citadas e implicitas en su teoria.

Ahora bien, qué tanto es el margen de variacion entre el valor de la fuerza de trabajo y el salario, y
cudles son los factores que determinan sus diferencias cuando se abandona el supuesto de su
coincidencia, son las preguntas pertinentes para entender el impacto de la ascension o declinacion
60 .
Karl Marx, op. cit., vol. I, pag. 741.
61
Ibidem, nota a pie de pagina y texto para a 3a. y 4a. ediciones de El capital, pag. 633,

62 Ibldem, pag. 633.
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del salario sobre la acumulacion y el empleo.

Vemos primero que Marx se opone a |a concepcién del salario "...como una participacion del producto
mismo", como si se tratara de una simple negociacién entre el capitalista y el obrero para participar
en mayor proposicién del producto, pues a esta ilusién le antecede el estado que guardan los grupos
sociales en un momento determinado de la acumulacién de capital. No obstante que en el transcurso
de su exposicion aluda a la asignacién del producto correspondiente al obrero, no lo hace en el
sentido de sefalar el caracter preestablecido de la distribucién del producto de valor. Sino indica con
ello la procedencia del dinero que se adeianta al trabajador.

El capital variable, pues, no es mas que una forma histérica particular bajo que la que se manifiesta el
fondo de medio de subsistencia o fondo de trabajo que el trabajador requiere para su
autoconservacion y reproduccion, fondo éste, que, en todos los sistemas de la produccién social,
tiene que producir y reproducir.63

El concepto dei fondo del trabajo adopta en Marx otro significado del seilalado por economistas
predecesores. Pues no es para él una cantidad de naturaleza inmutable.

Tanto Bentham como Malthus, James Mill, MacCulloch y otros utilizaron el dogma con finalidades
apologéticas y en particular para presentar como una magnitud fija una parte del capital variable, o sea el
que se convierte en fuerza de trabajo. La existencia de materia del capital variable, esto es, la masa de
medios de subsistencia que ese capital representa para el obrero, o el llamado fondo de trabajo, fue
convertida en una parte especial de la riqueza social infranqueable y circunscrita por barreras naturales.
Dicha masa estd tecnol6gicamente dada. Pero lo que no esta dado es el niimero de obreros que se
requiere para poner en accién esa masa de trabajo, ya que varfa con el grado de explotacién de la fuerza
de trabajo individual, y tampoco esta dado el precio de esa fuerza de trabajo, si no sélo sus limites
minimos, por lo dem4s muy eldsticos. 64

Es declr, si se acepta la movilidad de la productividad e intensidad de 1a actividad de la fuerza de
trabajo, el ascenso de éstas puede ocasionar que se incrementen simultaneamente el salario y la
masa de trabajadores ocupados si la disminucién del vaior de la fuerza de trabajo se acompaia de la
conversion continua de capitai destinado a la adquisicién de fuerza de trabajo y bienes de consumo
de ésta.

Tampoco el juego de la oferta y la demanda de mano de obra puede arrojar dei todo una explicacién
cabal del movimientos del salario, ni este lo puede hacer de la determinacion total de la magnitud de
aquellas. No se consigue por obra del mercado la situacién en la que, como aseguré Mill en alguno
momento, se garantizara por medio de un salario flexible 1a ocupacién de "cuantos quisieran

63
Ibldem, vol. il, pag. 699,

® bidem, pag. 655,
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emplearse",

La acumulacién de capital produce de manera constante, antes bien precisamente en proporcién a su

energla y a su volumen, una poblacién obrera relativamente excedentaria, estos es, excesiva para las
. , o . 65

necesidades medias de valorizacién del capital y por tanto superflua

Es condicién necesaria de la produccion capitalista la disponibilidad de fuerza de trabajo para
desarrollar el proceso productivo a camblo de una retribuclén. Cuando se confronta en las diferentes
areas del mercado los capltales ha de propiciarse el desplazamiento del algunos de ellos a
actividades que hagan mas factible la obtencién continua de utilidades para revertir la mengua en las
ganancias; es entonces que se requiere de la cuantia suficiente de obreros, asf como de materias
primas y otros medios de trabajo, para iniciar una nueva empresa. Es inherente, por lo tanto, la
existencia de una masa de desempleados al capitalismo. La permanencia de su nimero, de los
desocupados, est4 determinada por la cantidad de gente procedente de otras reglones geograficas o
sectores productivas, del campo por ejemplo. Pero también, de los que han sido desplazados en su
propio d4mbito de trabajo; a consecuencia generaimente del cambio originado en las formas de
produccién, la persistente innovacion técnica del capital.

El incremento de los medios de produccién y de la productividad del trabajo a mayor velocidad que el de
la poblacién productiva se expresa, capitallstamente, en su contrario; en que la poblacién obrera crece
siempre més répidamente que la necesidad de valorizacién del capital.66

Se da lugar asf a la generacién de una "sobrepaoblacién relativa”, 0 mejor en su expresién urbano
industrial, " ejército industrial de reserva"; elemento concomitante del capitalismo. Y concepto de
profunda significancia en la teoria marxista, clave para la critica a ia opinién de la " economia politica
burguesa” acerca del mercado de mano de obra.

La sobrepoblacién relativa, pues, es el transfondo sobre el que se mueve la ley de oferta y la demanda de
trabajo. Comprime el campo de accién de esta ley dentro de los Ifmites que convienen de manera
absaluta al ansia de explotacién y el afdn de poder del capital,(’7

Y tampoco son estas dos fuerzas para Marx, oferta y demanda de trabajo, tales como las concibieron
sus antecesores. La oferta, por un lado, no se reduce a la suma de trabajadores activos y en
potencia, sino que considera la intensificacién del trabajo como factor importante de su constitucion.
De otra parte, también la demanda de mano de abra es explicada por el proceso de acumulacién, en

& Ibfdem, pdg. 784,

66
Ibldem, cursivas en el original, vol. Ili, pag. 804.

7
6 Ibldem, pdg. 795.
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fa cantidad y el precio que hagan posibie el acrecentamiento del capital.

No minimiza dicho efecto que la contraposicién de la oferta y la demanda sobre el salario, algunas
veces benigno para el obrero, y otras veces adversa para la consolidacién de una fuerza politica
aglutinada en sindicatos u organizaciones obreras en pos de mejores salarnos.

Incluso, la omnipotente ley de la poblacién es aceptada en algunos de sus argumentos. Cuando
describe y da por hecho la declinacidn o degeneracion de la forma de vida del proletariado.ea

De hecho, no sélo la masa de los hacimientos y defunciones, sino la magnitud absoluta de las familias estd
en razén inversa al monto del salario, y por tanto a la masa de medios de subsistencia de que disponen las
diversas categorfas de obreros.®?

Es decir, el ritmo del comportamiento poblacional obedece a un cierto nivel de ingreso,
principaimente cuando éste repercute negativamente en tas condiclones materiales de existencia de
grandes masas de la poblacioén, relativamente abundante ante las escasas posibilidades de
ocupacion ofrecidas por el capital, en un plazo considerable.

Sin embargo, no es necesariamente reciproco el efecto cuando por alguna circunstancia es reducida
la cantidad de mano obra con relacién a la demanda que de ella propicia el proceso de acumulacién.
Pues no forzosamente esta situacion llega a trascender en mejor calidad de vida por via de mayor
ingreso, y de esa forma restituir la abundancia poblacional. Antes bien, se sucederian cambios en el
dmbito de la produccién a través de la innovacién técnica; con medios que requieran
proporcionaimente menos fuerza de trabajo para su operacién. Es sélo asi que, las pautas seflaladas
por el continuo ensanchamiento del capital, delimita los movimiento oscilantes de la poblacién.
Distantes son éstos de la voluntad de la gente para autoregular su cuantia, como 1o sugirié en aigin
momento John Stuart Mill.

Se comprende asf cuén insensata es la sibidurfa econdmica que predica a los obreros la necesidad de adecuar su
ndmero a las necesidades de valorizacién del capital. El mecanismo de la produccién y acumulacién
capitalistas adecua constantemente ese nimero a estas necesidades de valorizacién, 7°

Queda establecida la base sobre la cual se sustenta el comportamiento de las fuerzas del mercado de
fa mano de obra. Responden ellas al incesante proceso de creacién del capital por el capital mismo,
entendido éste como el conjunto de condiciones sociales necesarias para la acumulacion.

Gran cantidad de autores han polemizado en tomo a esta descripcién de Marx, asumida por € mismo como una tendencia
Insuperable del capitalismo.

9 bidem, pag. 801,

70 \bidem, pag, 803.
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En todo y por todo, los movimientos generales del salario estdn regulados exclusivamente por la expansién y
contraccién del ejército industrial de reserva, las cuales se rigen a su vez, por la alternacién de perfodos
que se opera en el ciclo industrial... - serfa una bonita ley la que no regulara la oferta y la demanda de

trabajo por la expansién y contraccién del capita, o sea por sus necesidades ocasionales de

acumulacién...”!

Puede darse por entendida la manera en que la teoria de Marx comprendi6 los determinantes del
salario y el empleo. Sin embargo, si acaso fuera la intencién asentar sisteméaticamente un paradigma
que diera cuenta de la definicién de los factores que dan explicacion de las méas diversas
manifestaciones de la realidad se enfrentaria puntos no del todo aclarados por la misma; uno en
particular es la falta de elucidacion de los factores que propician y conforman el ciclo industrial.”?

1.3 La teoria neoclasica

La llamada teoria neoclasica alude a los planteamientos de autores como Marshall, Edgeworth, Hicks,
Pigou, entre otros, y quienes retomaron los postulados de los "economistas clésicos", principaimente
de Adam Smith, David Ricardo y John Stuart Mill, incluso algunas ocasiones han sido englobados en
una sola corriente. Aseveracién que no carece de fundamento si se observa el profundo significado
de la tesis de los unos sobre las bases tedricas de los otros.

No obstante haya perdurado la esencia del pensamiento de una a otra, el seguimiento analitico que
se le da a éste, caracteriza el desarrolio de la teorfa neoclésica. Esta, ademas, aplica el estudio
sistematizado del mercado a circunstancias sociales un tanto diferentes a las de sus predecesores.
Cuando ya la libre competencia ha empezado a desligarse del mundo real, y sélo pasa a formar parte
de un paradigma de la "economia pura’. Trata de entender el intrincado desenvolvimiento del
mercado en el que concurren capitales cada vez mas concentrados y agrupados, describiendo un
nuevo contexto econdmico y politico, caracterizado por una competencia de orden monopélico u
oligopélico. Pero también, condicionado por las dificultades que entrafiaban la realizacién de las
mercancias. Era imperativo, pues, que se comprendiera los escollos por los que atravesaba el
mercado y se fijaran las pautas teéricas para superarlos.

La misma conjuncién que la teoria neocldsica hace de los principios clasicos le confieren una
presentacion acabada de las leyes y conceptos con que trabaja, asi como una incuestionable
congruencia intema de sus argumentos, sustentados en supuestos imprescindibles para la
funcionalidad de su modeio.

n Ibidem, pag. 793.

2
Marx advierte pasar por alto la explicacién del ciclo industrial, aun cuando dicho fenémeno representa una parte sustancial de ia
explicacién de la economla y la socledad.
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Es por ello, que el estudio que efectia de los salarios y el empleo goce de mayor coherencia en la
interrelacion de sus conceptos que otros planteamientos que sélo se refireron someramente al tema.
Pero por la misma cohesién de su andlisis, ha estado sujeta a criticas que le cuestionan no ya el
proceso légico de sus planteamientos como el alejamiento con toda situacién del mundo real de los

supuestos con que trabaja.

Una de esas criticas la representa la sintesis realizada por Keynes, quien formo su teoria a partir de
las categorias de la escuela neoclasica. Esta sustenté su trato de la ocupacion, seguin él, en dos

principios basicos.

I. El salario es igual al producto marginal del trabajo.

Esto es, el salario real de una persona ocupada es igual al valor que se perderfa si la ocupacién se redujera
en una unidad (después de deducir cualquier otro costo que se evitara con esta rebaja de la produccién),
sujeto, sin embargo, al requisito de que la igualdad puede ser perturbada , de acuerdo con ciertos
principios, si la competenciay los mercados son imperfectos.73

Veamos que supone esta primera tesis. La cual se estructura sobre los supuestos de que: existe la
competencia perfecta, el estado de la técnica es invariable, el trabajo es homogéneo en su intensidad
y calificacion, los obreros tienen el pleno conocimienio de todas las opciones en el mercado de
trabajo, la oferta y demanda de una empresa en particular no incide sobre el precio del mercado.

En primera instancia se puede ver que se estima y define la contnbucién de cada factor de la
produccion (tierra, trabajo, capital, administracién o direccion) al producto.74 Se considera que
mientras se usa progresivamente mas unidades de un factor, prevalece la constancia de la utilizacién
de los demas factores. El factor variable, el trabajo en este caso, participara en el ingreso en la
medida que haya conducido su operacién en el proceso productivo a incrementar el producto. Ahora
bien, no se puede esperar que ese monto de riqueza imputable al trabajo sea invariable
indefinidamente. Prevalece en este caso el supuesto de los rendimientos decrecientes, de ancestrales
origenes en teoria como la renta de la tierra en Ricardo. Y que se expresa m4as concretamente en que
el uso continuo y ascendente de un factor, permaneciendo inalterado lo demds, ceteris paribus,

73
John Maynard Keynes, Teot{a general de la ocupaclén, el interés y el dinero, Ed. Fondo de Cultura Econdmica, trad. Eduardo
Hormedo, segunda edicién, 1965, México, 1986, pag. 17.

74 Hicks "acepta “una zona de indeterminacién” dentro de la cual los salarios pueden variar sin que exista ninguna modificacion
en la demanda de trabajo". Hicks observa en su primer libro, La teoria de los salarios, coma lo seguirla haclendo a lo largo de su obra
(Valor y capital, Capital y tiempo, por ejemp!o) ia dificultad que entraa la determinacién exacta de la correspondencia del.producto y
el factor de ia produccién, cuando es harto complicado medir a ambos en términos flsicos y monetarios. John Richard Hicks, La
leoria de los saiarigs, Ed. Labor, trad. Alejandro Pedrés Abellé, Barceicna1973,
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capital en el corto plazo o tierra en el targo, provocan un descenso gradual en el producto fisico.”> O
jue bien, traducido en precios, equivale a la elevacion de los costos, los cuales deben compararse
con los beneficios obtenidos por la ocupacién extra del factor. Hubo de llamarsele producto marginal a
la delimitacién de 1a colaboracién de un factor al producto, cuando su situacién en a produccién se
ubica en condiciones que hacen colindar los efectos beneficos con los adversos, en el margen de
contrastantes direcciones. Se establece, pues, una sucesion de fases de la produccion, caracterizada
cada cual por la proporcién del producto imputable al empleo adicional de una unidad de! factor.

En un primer momento el producto creceré relativamente més respecto a los costos, después tendera
a nivelarse con ellos, y posteriormente seran mayores los segundos que el primero.

En lo referente al mercado de trabajo, el empresario empleara tantos obreros como llegue el punto en
que el costo y el beneficio se equiparen, el costo lo representan los salarios del mercado. Se define
asi la demanda de mano de obra para una empresa; es decir, la que supone la decisidn acorde a la
optimizacion del producto. La suma de la demanda de trabajo de todas las empresas forman la
demanda general de trabajo de una economia.

El segundo postulado expresa 1o siguiente:

1. La utilidad del salario, cuando se usa determinado volumen de trabajo, es igual a la desutilidad marginal
de ese mismo volumen de ocupacién.

Esto es, el salario real de una persona ocupada es el que basta precisamente {segtin la opinién de ésta)
para provocar la ocupacién del volumen de mano de obra realmente ocupa\do...76

Al tiempo que el salario existente en el mercado determina la ubicacion de los puntos que conforman
la demanda de trabajo, del lado de la oferta del mismo, los trabajadores evaluaran individualmente el
bienestar o perjuicio asociado a un empleo. En ta medida que aumente ia jornada de trabajo se
requerird una retribucion proporcionalmente mayor para compensar el desgaste adicional. De tal
forma que se describa un tipo de curva que indique Ia relacion inversa entre el tiempo de trabajo y la
utilidad que el trabajador considera podrd experimentar y que se puede expresar en téminos
monetarios,

No se puede hablar de una sola curva para todo tipo de trabajo, época o lugar; a cada situacién
caracterizada por la calificacion del trabajo o patrones culturales le correspondera una opinidn
especifica de perjuicios y beneficios. Para los paises o "estadios sociales" en los que abunde la mano
de obra con relacién a las oportunidades de trabajo, se podra contar, al no ser que la gran masa de

5 .
Aun cuando diversos planteamientos neocldsicos le confieren una causalidad simuttdnea a las de consecuenclas declinantes
del producto, en algunos de sus planteamientos, Marshall atribuye mds dicho efecto a las condiciones del mercado, es declr, al precio
de las mercanclas que a las condiclones estrictamente técnlcas de la produccién.

76
John M. Keynes, op. cit., pag. 18.



desocupados opten por la autonegacion de la existencia, con el ofrecimiento incondicional de trabajo
a cualquier saiario T olo que bien expresa la teorfa microeconémica como la tendencia a una oferta

de trabajo-salarios perfectamente eidastica.

Este segundo postulado supone que los trabajadores tienen cabal conocimiento de los diferentes
lugares donde poder contratarse. Lo que lo hace factible, es poder desplazarse sin barreras ni
contratiempos de una a otra de esa unidades productivas. Sin embargo, la realidad no sigue a tan
l4gicos sucesos; por el contrario, se presenta paro o desempleo atribuible a la inconsistencia de la
comunicacion interna del mercado, desocupacién friccional. El mejor camino, por lo tanto, para
superar este tipo de paro requiere de una estructura de comunicacién adecuada, que una las
diferentes opciones presentadas en la econom(a. Si se cumple con tal condicién, a un determinado
salano, consecuentemente, se logra la disponibilidad de mano de obra de todos aquélios que deseen
emplearse. Y simultdéneamente se conseguird el equilibrio entre oferta y demanda de trabajo,
posibilitando el desarrollo de las capacidades potenciales de la planta productiva y de las
expectativas de los sujetos.

Por otra parte, del enunciado de Keynes no se puede determinar que el salario se fije directamente
por el producto marginal del trabajo. Su afirmacién se refiere més al hecho por el cual el empresario
opta, como todo sujeto en el mercado que pretende sacar el mejor partido de los bienes economicos
que le rodean, en el mas hondo sentido conferido por Smith al comportamiento de los hombres en a
esfera econémica, emplear tal cantidad de obreros en que el valor del producto marginal, la expresion
dinerana del producto marginal, iguale al salario con que han sido contratados y que es el imperante
en el mercado. En ello convienen sintesis como ésta:

La curva de demanda de mano de obra es su curva de productividad marginal.

Esto se llama a veces, erradamente, "la teorfa de la productividad marginal de los salarios”. Esto es
incorrecto por que ho se especifica como se determina la tasa salarial. El salario puede ser especificado pot
la competencia del mercado, o por la negociacién colectiva, o por regulacién legal. Todo lo que dice esta
expresién, es que, una vez determinado el salario, (por cualquier medio que sea), el empleador tratara de
ajust%el empleo y la produccién para maximizar su beneficio. ks una teorfa de la demanda de mano de
obra,

El efecto de los rendimientos decrecientes de la produccion, supuesto sobre el que se erige la teoria
de la productividad, sobre el salario se da a través de |a demanda agregada de mano obra; como
también la utilidad marginal lo condiciona por medio de la oferta de trabajo.

Se derivan algunas situaciones en las que la productividad marginal define el comportamiento del

7 .
Carlo Benetti; en su obra La acumualcién en los palses capitalistas subdesarollades, Ed, F.C.E., 1a. ed. trad, Marla isabel
Hernandez, México, pag 13; observa que este supuesto no esta considerado en el desarrolio de Ia teorla neocldsica.

78
Lioyd G. Reynolds, Econom|a faboral y relaciones de trabajo, Ed. FCE, trad, Eduardo L. Sudrez, 2a. ediclén en espafiol de la 7a.
edicion en inglés, 1984, México, pag. 98.
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salario, por medio de esta manera de razonar, adentrando en el andlisis algunas modificaciones de
clertas variables. Si se suscita deliberadamente un aumento del salarfo, su repercusién en las
diversas empresas 0 ramas de la produccién serd distinta, segtin las proporciones de trabajo-capital
que se tengan en cada una de ellas. Mayor seré el impacto en aquellas unidades econémicas en las
que se use 1n4s trabajo relativamente que en aquellas en las que el uso del capital u otros factores
sea preponderante. Habra, en tal circunstancia, de disminuirse la cantidad de obreros empleados a
los niveles sefialados por el valor del producto marginal. La reducida demanda de trabajo agregada
que resulte, propiciara el retomo del salario a su antiguo nivel.

De otra parte, la oferta de trabajo se ver4 acrecentada cuanda el nivel mayor de retribucion estimule
indlvidual y sociaimente a las personas a emplearse; ya sea que acepten trabajar horas extras o
quienes habian permanecido hasta entonces voluntariamente inactivos se dispongan a ser ocupados.
Toda vez que ese nuevo ingreso iguale algin punto de la curva de utliidad laboral més aita para
algunos o la suficiente para prestar sus servicios de otros. Anélogamente a lo sucedido con ia
demanda de trabajo, la oferta, al ampliarse presionara hacla la reduccion salanial.

La transformacién de los procesos productivos, expresada en la insercion de medios técnicos mas
eficientes, limita la cantidad de operadores en alguna actividad; es decir, paralelamente al incremento
del producto promedio por trabajador que pueda reportar la innovacidn técnica, las caracteristicas
fisicas de los nuevos medios manifiestan barreras al uso de mano de obra. Ya que después de
determinada cantidad utilizada de esta Ultima, es practicamente nula la agregacion al producto por
alguna unidad mas de trabajo. En dicho proceso estéd implicito, generaimente la sustitucién de trabajo
por capital. Lo cual, segun la teoria neocldsica, responde a la configuracién de precios relativos de los
distintos factores de la produccion. Es por ello, que en tal perspectiva, resulte una altemativa viable
para el conjunto de empresarios decidirse por la industrializacién. Maxime cuando fos salarios han
sido fijados en un nivel elevado por ciertas polfticas gubernamentales 0 sindicales.

¢ Qué sucede entonces cuando ese mismo camino de ia industrializacién es adoptado en un contexto
de ilimitada oferta de trabajo y dudosa politica obrerista?

La respuesta que presenta |a teoria neocidsica es consecuente con el supuesto de que se parte de
una economia cerrada; en el sentido de que la disponibilidad y caracteristicas particulares de las
factores responden al ambiente econémico interno, no necesariamente geografico. L.a especificidad y
cantidad de dichos factores se asocian a la dindmica particular de un mercado. El capital, 1a mano de
obra, la tierra y el trabajo de direcciéon adquirirén las cualidades que les dicte su mercado particular.
Si predominan, por ejemplo, los salarios bajos, trabajo abundante y capital escaso, no habra estimulo
para innovar técnicamente y sustitulr uno por otro factor; racionalmente es mucho mas conveniente
optar por los procesos que intensifiquen el uso de mano de obra barata. Sin embargo, cuando en ésta
ultima circunstancia se cuenta con capital (maquinaria y equipo), o lo que equivale a la consideracién
de un entomo economico abierto, es también racionalmente adecuado decidirse por el uso de tan
eficientes procesos productivos intensivos en capital, por lo demas relativamente baratos y que se
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encuentran disponibles en el mercado. Contribuyen de esa manera a abreviar las fases de disefio,
creacién y adaptacién del equipo a la planta productiva de un pals.

La inclinacién por cualquiera de las combinaciones entre insumos ha de tener como base de
referencia los costos y beneficios, presentes y futuros, que cada opcién sea capaz o potenciaimente
susceptible de proporcionar.

La estimacién debe partir de los precios de las mercancl{as producidas con aquellos factores. Es por
ello que se concibe la dindmica del mercado de trabajo como resultante de las fuerzas que
contienden en la fijacién del precio del producto.

..la demanda de trabajo es una demanda derivads, y las propiedades especiales de la demanda derivada
pueden considerarse de esta forma como una parte de la teorfa general de los salarios.”?

Es decir, los precios de las mercanclas inciden sustancialmente en la oferta y demanda de cada
factor; pues en cierta medida, el valor del producto marginal obedece a su expresién monetaria mas
que a sus magnitudes fisicas.

Sin embargo, esta desviacion de las pautas sefaladas por el producto marginal se aminora con la
redistribucion de los capitales de las distintas areas de la economfa. Es asf que, la movilidad de los
agentes y elementos econémicos juega un papel crucial para el pleno desenvolvimiento de la
produccién, Lo que a su vez permite la funcionalidad optima del mercado, aun a costa de la
transgresion de su tan halagadora capacidad autoreguladora,

E! ejemplo mé&s palpable, a este respecto, lo representa la manipulacién de la tasa de interés, asi
como toda politica de precios, incluida cualquier disposicién salarial. Se consigue, entonces, el
reordenamiento equilibrado de la inversiéon mediante el despiazamiento oportuno de capitales de una
a otra actividad productiva.Ha de constatarse la repercusién tan luego los capitales se encaucen
adecuadamente, |a tardanza en el ajuste propicia Ia persistencia del paro. Desocupacién que puede
mantenerse, si acaso variar en cantidad, y llegar a caracterizar el ambiente econdémico del
capitalismo.

El comportamiento mismo del salario puede que no esté directa e inmediatamente orientado por la
contribucion del trabajo al producto. E! caso seflalado por Hicks, en el cual se combina salarios
constantes y producto marginal creciente, o ésta Uitima variable y contraccién salarial, junto con
movimientos poco significativos de la demanda de mano obra. El rezago por el cual tarda en
manifestarse por via de la demanda, a veces por tiempo muy prolongado, si no es que definitivo,
hace suponer en la aparente y total independencia del salario y el producto marginal. Posibilidad que

9
7 John R. Hicks, op. cit,, pag. 17.
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se contempla, al igual que en la teoria marxista, en el pensamiento neoclasico. EI movimiento
ascendente del salario generalmente debe tener como condicién necesaria el incremento del producto
por el cual coopera en su obtencion el trabajo, pero no logra ser suficiente su causalidad. Como
vimos, intervienen otros codeterminantes en la fijacion del salario, politicos o culturales, de mayor
peso que la contraposicién de las fuerzas del mercado, pese a que la teorfa neoclasica siga apelando,
aun en esta aparente indeterminacion, a la Imperfeccion del mercado para explicar la interrupcién de
una secuencia légica y medular en su discurso.

Esta no correspondencia del salario y del producto atribuible al trabajo, el primero rezagado respecto
al segundo, no deja de ser importante en el lugar en donde se suscite. Puede provocar, la obtencién
de ventajas el uso del factor, conformandose un tipo de privilegio, es decir, un grupo de compradores
de un insumo barato. Consigulentemente, el aprovechamiento de un bien (factor trabajo) garantiza la
obtencién de amplios margenes de ganancia, posibilitado y estimulado por el marco juridico y politico
de la regiobn. En otras circunstanclas, bajo el amparo del libre mercado, ambiente tipico del analisis
neocldsico, y en la fe de la desregulacién laboral, 1a incorporacion de nuevos capitales atraidos por la
baratura de la mano de obra favoreceria la mejor retribucién al trabajo mediante la elevacion de su
demanda.

En toda la proposicidn anterior, se revela de una u otra forma, la herencia de Ia escuela clasica (de
Smith, Ricardo, Mill, etc.). Propende a concluir en los mismos términos en los que resultan de una
teoria sustentada en la teoria del fondo de los salarios.®® Al igual que en ésta se entiende
reqularmente una correlacion inversa eptre los salarios, nominales y reales, y el empleo. Sin
embargo, parece ser cuestionada la aseveracion que contrapone conjuntamente los salarios reales y
nominales al empleo, por los sefialamlentos de algunos autores neoclésicos al omitir supuestos
relevantes en el primer plano de su analisis. Hicks, por ejemplo, cuando conviene en hacer un lado el
supuesto de salario monetario o de mercado inalterado advierte diversos efectos.

Una elevacién de la tasa de salario monetario disminuird necesariamente el empleo y aumentard los
salarios reales, porque un ingreso monetario constante ho podrd continuar comprando una cantidad
constante de bienes a un nivel de precios mayor; y si no se eleva el nivel de los precios de los bienes no
cubrirdn sus costos marginales: Por lo tanto debe bajar el empleo; a medida que este baja, disminuirdn los
costos marginales en los términos de la mano de obra, y por lo tanto se elevarén los salarios reales.?’

Da cuenta de una situacion comprendida en el estudio cldsico sobre el mercado de trabajo, al tiempo
que cuestiona la sintesis keynesiana en tormo al fenémeno. Del que se percibe, en apariencia, la

Referencia obligada y enféticamente recordada por Schumpeter cuando se reflere ai paralelismo de los corolarios anailticos de
ambas corrientes tedricas. Lo confirma también la afirmacién de! mismo Hicks: "Una teorfa tal como ia del fondo de los salarios,

modernizada es perfectamente compatible con fa de la productividad marginal; y he estado, tentado a utilizaria, y en forma importante,
en este libro." op. cit. pag. 28.

81
John R, Hicks, “Keynes y los cldsicos”, en Dinerp, interés y salarics, traduc. Eduardo L. Sudrez, (articuio publicado por primera
vez en Economélrica en abril de 1937), Ed. F.C.E., México, 2a ed., 1986, pag. 105.
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factibilidad de la fijacién de un salario monetario, que no real, y de la coexistencia de salarios reales
crecientes y desempleo. Aun asi, sigue perteneciendo al desarrollo teérico de esta teoria, tal como ia
concibié Keynes. Pues la situacién descrita por Hicks parece ser mas una excepcién que una
regularidad de su analisis. Sobre todo cuando seflala el comportamiento de ambos tipos de salarios.

(Dado que un cambio de salarios monetarios va acompafiado siempre de un cambio de los salarios reales
. \ . . : : 082
en la misma direccién, si no es que en la misma proporcién...)

Se sobreentiende que el punto de equilibrio, es decir, el que garantiza la supresion del paro en un
ambito caracterizado por la persistencia del precio de las mercancias, habrfa de conseguirse
mediante la reduccién del salario real, y que, en el sentido dispuesto por la estratagema analitica de
Hicks se cumple via contraccién del salario monetario, debido, claro est4, a la sobreoferta de trabajo.
Lo que no es otra cosa en sintesis, que la atribucién a la flexibilidad de ios salarios reaies, junto con el
sustento marginalista que los supone, ei comportamiento y adaptacién del empleo a un punto de
equilibrio. Describiendo de ese modo, un correlacién inversa entre las dos variables en las muitiples
circunstancias entendidas a partir de la teoria neociésica.

1.4 John Maynard Keynes

La repercusion de su obra ha sido significativa en el quehacer de la teorfa econémica; ademas sus
planteamientos trascendieron al ambito de la politica econémica, hasta constituirse en la
caracterizacién de una estrategia estatal durante un tiempo considerable de este siglo. No sélo en los
paises de los que partid su anélisis, aquellos que mostraban un mayor desairollo de sus mercados y
de las actividades productivas, sino también por paises de menor desarrollo como los
latinoamericanos. Los que en un contexto politico e institucional que ies fue singular apelaron a dicha
concepcion no tanto ya para superar escollos del capitalismo pretendidamente por medio de la
politica econémica, pues fue mas un sustento teérico de la estrategia de industrializacién guiada por
el Estado de cada nacién.

Es precisamente por las secuelas en ei mundo real que el andiisis de Keynes y sus conclusiones han
sido sometidas recurrentemente al debate tedrico. Sobre todo por los economistas formados con los
mismos elementos teéricos que éi, atribuyéndose en la discusién alcances limitados de los estudios

realizados por cada uno, por la parcialidad del terreno, acusan, sobre el que se erigié el analisis de
cada uno.

Aun asi, el planteamiento de Keynes conserva mucho de la forma en que se concibié la economia por

821 1dem, pag. 107.
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medio de los argumentos que dieron origen a su formacién académica. Utiliza, lo que Hicks da en
llamar la interrelacion de mercados, que implica la consideracion de cualquier variable econémica en
relacién a una multiplicidad de factores ubicados en otro ambito de la actividad economica.

No queda fuera de esta acepcién de la interaccidn de las fuerzas econdémicas la opinibn de Keynes
respecto al mercado de trabajo.

Es por ello que, aun cuando acepta el postulado de la productividad marginal como determinante del
salario real, junto con la demanda de trabajo, difiere en otro principio de la teorfa clasica, debido al
papel que en algin momento de su exposicion juegan el salario y el empieo. Keynes, resume
Hansen: "Aceptd la teoria de la productividad marginal de los salarios. Si la industria estd operando
con rendimientos decrecientes (costo marginal creciente) las tasas de salarios reales deben decrecer
(a la corta) a medida que la ocupacién aumenta &

Lo cual expresa que Keynes consintié "(como los clasicos) que los salarios reales y la ocupacion
tienen una correlacion inversa".

No obstante, precisaba las caracteristicas de esa relacion.

El postulado que Keynes atacé de hecho contiene dos proposiciones muy comunes y simples: 1) Los
trabajadores rehusardn la oferta de empleo si el salario real se les reduce abajo del salario real corriente; 2)
una reduccién de las tasas nominales es un medio efectivo para reducir las tasas de salarios reales, Estas
dos proposiciones pueden ser resumidas en la expresién de que el salario real existente es igual a la
desutilidad marginal del trabajo. 84

Es decir, cuestionaba en su andlisis los fundamentos de una teoria y politica econémicas que
consideraban a las fuerzas dei mercado de mano de obra con la capacidad para lograr un equilibrio
mediante la flexibilidad de ia tasa salarial.

En efecto, convenia en el precepto inobjetable de que en el corto plazo, y en el &mbito estrecho de un
negocio, el bajo salario monetario redundaria en mejores condiciones de rentabilidad, alentando
consecuentemente a las inversiones. Sin embargo, la repercusién que ha de tomarse en cuenta ante
una generalizada y persistente contraccion salarial se refirié al comportamiento subsecuente de la
demanda; fuerza econdmica que en el andlisis keynesiano explica la inversion, la produccion y el
empleo.

83
ANin H. Hansen, Gula de Keynes, trad. Carlos Siiva, Fondo de Cultura Econémica; México, 1957, pag. 24.

84 Ibldem, pdg. 30.

41



Contienden, por lo tanto, dos situaciones; una, en la que se vislumbra la factibilidad de que ante la
contencién del salario, prospere el dnimo para invertir, y acrecentar asi ia produccion y el empleo.
Secuencia vélida para una empresa o industria en particular, que gosaren de la disminucién de
costos, representada por la baratura de la fuerza de trabajo; dos, la generalizacion de una baja de ios
salarios puede repercutir en la dindmica de la produccion, via contraccién de la demanda.

Parece seguirse, que el efecto contrario, el acrecentamiento del empleo, fuera posible conseguirio
mediante un proceso inverso, es decir, a través de un aumento de salarios, reanimar la demanda de
bienes de consumo, y con ello, estimular ia inversion .

No es esto lltimo, un precepto de politica econémica derivado de alguna conclusién de la obra de
Keynes. Como tampoco es, y en mucho menor grado, la aceptacion de que con una politica salarial
austera se consiga un ritmo sostenido de la generacion de empleos.

Median en su estudio, para interrumpir ambos procesos, una serie de circunstancias condicionadas
por el conjunto de variahles contempladas en su teorfa.

Keynes no encontré una contestacién sencilla al problema de la reduccién del salario y su efecto sobre la
ocupacién, Su andlisis es pragmatico y conduce a una posicién agnéstica. En ciertas circunstancias serd
favorable; en otras no. Todo lo que podemos hacer es aplicar nuestro anélisis a una variedad de
condiciones supuestas.85

Veamos en forma breve y somera algunos puntos del sistema keynesiano. Para elio remitamonos al
capitulo 18 de su Teoria general, en el que sintetiza su obra.

Primero ha de pensarse en el planteamiento de Keynes en términos de un proceso econ6mico
dinamico; es decir, que tome en cuenta diferentes momentos en el tiempo, y que repercutan sobre las
condiciones de algln periodo futuro las opiniones en el terreno actual de los hechos de aquelios
sujetos cuyas decisiones son de amplia trascendencia en el &mbito econdémico . O lo que equivale al
papel preponderante de la expectativas en la exposicién de Keynes.

Quien resume bajo las siguientes condiciones o supuestos:

"(se dan) por conocidos la habilidad existente y la cantidad de mano de obra disponible, la calidad y cantidad de
equipo de que puede echarse mano, e! estado de la técnica, el grado de competencia, los gastos y habitos
de los consumidores, la desutilidad de las diferentes intensidades de trabajo y las actividades de
supervision y organizacién, asf como la estructura social, incluyendo las fuerzas que determinan la
distribucién del ingreso nacional, no comprendidas en nuestras variables mds adelante.*80

8 Ibldem, pag. 154,

8 John Maynard Keynes, op. cit,, pag. 217,
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Establece un modelo en el que se distinguen dos variables dependientes: la produccion y la
ocupacién.87 Y tres explicatorias: propensién a consumir, eficiencia marginal del capital y tasa de
interés.

La propension a consumir alude a la inclinacién y asignacion que se hace del ingreso del conjunto de
la poblaci6n a la adquisicion de bienes de consumo. Disposicion que se constituye por la costumbre,
pero también por las incidencias inmediatas del nivel de ingreso, que propicia estados de holganza o
austeridad, y que orillan a un comportamiento dispendioso o frugal, respectivamente, en el destino del
ingreso.

Sin embargo, en la medida en que se satisfacen las necesidades mas apremiantes se requiere una
menor proporcion del ingreso para la compra de bienes de consumo; tendencla que se describe con el
concepto de propensién marginal al consumo descendente; es decir, la relacion de! incremento
conferido ai consumo respecto a la variacion del ingreso que ie dio origen decae conforme aumenta
el nivel de ingreso. Esta asignacion del ingreso no es susceptible de modificacion en el corto plazo.

Por io que toca a la eficiencia marginal del capital, se le define como:

La relacién entre el rendimiento probable de un bien de capital y su precio de oferta o de reposicién, es
decir, la que hay entre el rendimiento probable de una unidad de esa clase de capital y el costo en
producirlas.88

Confluyen es este concepto factores de indole diferente, por un lado un costo espacial y
temporalmente tangibie; y por otro, la previsibn de beneficios futuros de! mismo bien. Mas
concretamente, alude a la tasa de descuento que iguaia a la serie de anualidades, rendimientos
esperados, con el costo de produccion del bien de capital. El empresario procedera a invertir en la
medida en que esta tasa iguale a la tasa de interés del mercado.

La evolucion de la tasa marginal del capital, o productividad marginal del capital como ia llama
Hansen, indica una caida en el largo plazo toda vez que la existencia ascendente de bienes de capital
supone una competencia mas animada, propiciando la posible calda de su precio y de los
rendimientos resultantes de la venta. De iguai modo, la eficiencia marginal del capital disminuye
cuando el producto marginal de la produccion de bienes de capital desciende, 1o que repercute en un
mayor costo de reposicion.

A ellas Hansen agrega la tasa de interés, ya que este autor sefiala dentro del razonamiento que le atribuye al slstema

l;(eynesiano. la determinacion simultanea del ingreso v la tasa de interés, y no a ésta como un determinante de aquél, como lo asienta
eynes.

88
John Maynard Keynes, op. cit., pag. 125.
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podrfa mencionar de paso que keynes estd de acuerdo con Ricardo y Manx en poner gran énfasis en la posibilidad
de una disminucién secular de la eficiencia marginal del capital resultante de la acumulacién sustancial de
capital fijo en un perfodo Iargo.ﬂ9

Por lo que se refiere a la preferencia por la liquidez, el concepto se circunscribe a la explicacion de |a
tasa de interés. Describe el deseo de la gente de optar por la posesion de activos liquidos. Inclinacion
que la conforman tres motivos; ligados dos de eilos a ia facultad dei dinero de servir de medio de
cambio, y el otro en cuanto la moneda observa una capacidad para almacenar valor. Es decir,
desempena la funcion de atesoramiento. En la primera situacion se ubican las razones de transaccion
y precaucion. Cuanto mayores y mas reiterados sean los movimientos de las mercancias debido al
acrecentamiento de su numero, como lo indica el aumento del producto, mas grande sera la
inclinacién de la gente para poseer efectivo para afrontar la compra y venta de la produccion.

De igual manera, se tiende a la liquidez cuando se prevén ciertas contingencias que requieren la
oportuna superacion mediante el cubrimiento del adeudo.

Por otra parte, la especulacion atiende a los posibles movimientos de la tasa de interés; generalmente
se mantienen recursos en forma liquida en espera de que futuras tasas de interés sean mayores a las
prevalecientes en el mercado.

En si, la preferencia por la liquidez representa la fuerza demandante de dinero, cuanto menores sean
las tasas de interés, mayores seran los impulsos para conservar en efectivo. Hasta una tasa minima
por la cual se disponga en convertir, en la medida de lo posible, todos tos activos en fondos liquides.

En contraparte, la oferta de dinero se origina de |a politica monetana que un Estado instrumenta en
un momento dado. En el andlisis de Keynes la oferta monetaria se supone invariable; es decir,
perfectamente ineldstica a la tasa de interés. Se define de estas dos fuerzas una relacién que implica
un nivel de ingreso a cada tasa de interés, la correlacién que se entabla entre ambas es directa.

Mientras que en el ambito de la produccion, se destinaran recursos para la inversién cuando la tasa
de interés disminuya. Entra en este condicionamlento la comparaci6n entre la eficiencia marginal del

capital y la tasa de interés. Si la primera supera a la segunda se generan estimulos para invertir;
sucede io contrario bajo circunstancias inversas.

Se determina la posibilidad de inversion, y a su vez de la produccién y el empleo, de acuerdo a la
amplitud del mercado, especificamente el campo que sefiala la evidencia de las ventas. En otras

89
1 Kenneth K. Kurihara, Introduccién a la dindmica keynesiana, trad. Francisco Romero, Fondo de Cultura Econémica, México,
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palabras, ta factibilidad de la realizacion de las mercancias que el flujo de ingresos de la pobiacién
determine durante un periodo la demanda efectiva. Parte de esos ingresos son |os salarios, los que
de igual forma se constituyen en fuerza demandante de una porcion significativa del producto.
Correspondencia particular que no sobreentiende una causalidad lineal necesaria. Ni como se
observé en el andlisis de ia teorfa clasica que conferfa mayor atencién a cierto tipo de efecto de los
salarios sobre la demanda, y que oponia el comportamiento de una variable al de la otra.

El argumento (de la teorfa cldsica) consiste sencillamente en que una reduccién en los salarios nominales
estimulars, ceteris paribus, la demanda al hacer bajar el precio de los productos acabados, y aumentars,
por tanto, la produccién y la ocupacién hasta el punto en que la baja que los obreros han convenido con
sus salarios nominales quede compensada precisamente por el descenso de la eficiencia marginal del
trabajo a medida que se aumente la produccién (procedente de un equipo dado). %0

Keynes discrepa de tal razonamiento pues considera que es "..mas normal en convenir que la
reduccién de los salarios nominales puede tener algin efecto sobre la demanda global a través de la
baja que produce en el poder de algunos trabajadores..." o

Circunstancia que puede ser mitigada por el repunte de la demanda real de los grupos favorecidos a
raiz de la baja salarial 0 por ia demanda conjunta que incluye al consumo de los trahajadores que
adicionalmente fueron contratados por la contraccion salarial. Esto s6lo es posible si el requerimiento
de trabajadores ante una calda del salario se presenta con cierto vigor.

Es decir, |a elasticidad de la demanda de trahajo con respecto al salario es mayor a la unidad. Son
estos casos en los que se hace coexistir la reduccion de salario nominal con la invariabilidad de la
demanda efectiva y el consiguiente incremento de la ocupacién.

Lo que da a entender que cada variable econdmica, por ejemplo los salarios (precio de! trabajo)
puede repercutir en la produccién y el empleo, si influye de por medio en los factores psicol6gicos que
seguin su sistema teérico conforman las fuerzas determinantes del producto: propensién a consumir,
la curva de la eficiencia marginal del capital y la tasa de interés.

Entonces, si ios movimientos salariales no se combinan con cambios de estas variables que
conjuntamente puedan conformar un clima propicio para la inversién; tasa de interés relativamente
inferior a la eficiencia marginal del capital o una vigorosa propensién a consumir por ejemplo;
cualquier descenso de la retribucidn al trabajo no favorecera el animo inversor del empresario, por el
contrario, la declinacién de los precios haré dificil la iguatacion al precio de oferta en algin punto
minimo.

90
John Maynard Keynes, op. cit., pag. 227.

9
! Ibidem, pag. 228.
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Side una u otra forma el cambio de nivel de los salarios nominales afecta a las variables seflaladas,
se siguen diversos resultados. Bajo estas circunstancias Keynes describe algunas situaciones que
consideré sucederian con mayor probabilidad.

(1) No obstante la reduccion de los salarios nominales provoque la calda de los precios, no
ocasionara la vigorizacién de la propensién a consumir. La redistribucion de los ingresos puede ser
adversa en el afan de consumir cuando los grupos beneficiarios de las transferencias, que de por si
se ubican en posiciones holgadas, no generaran respuesta significativa en el consumo ante una
elevacién del ingreso.

(2) Cuando se habla de un sistema no cerrado; es decir, que transe con el exterior, y si estos lazos se
dan reiteradamente y en grandes magnitudes, sin ser afectada por la interposicion de barreras
arancelarias. La baja salarial contribuird al aumento de la produccidn y el empleo a efecto de la
ampliacién de la demanda extema.

(3) Si en una economia no cerrada, la baja salarial hace descender los precios, la relacién de
intercambio, relacién de precios de los bienes internos con respecto a los extemos, disminuird por
igual. Pero también lo hard el ingreso real, como expresién de los bienes extemos en ingresos
nominales internos en contraccién. Se utilizaria, entonces, una mayor proporcién del ingreso en
consumo.

(4) Otra forma por la cual los salarios descendentes contribuyen a la revitalizacién del consumo, es
el impacto en las previsiones sobre futuras variaciones de los mismos. Si se esperan futuras
reducciones se generarén, ante un mercado estrecho, opiniones contrarias a la inversién. En tanto,
por otra parte, posibles recuperaciones del salario corresponderian a un sentido mas alentador hacia
la inversién. Ya que el momento en el cual se genere la expectativa se daran por establecidas futuras
condiciones bhenéficas que hagan superar los rendimientos respecto a los costos; es decir,
paralelamente al aumento de la eficiencia marginal del capital se vislumbre la reanimacién del
consumo.

(5) El descenso de los salarios nominales, junto con los precios y los ingresos hara reducir las
necesidades de efectivo por el motivo transaccién. Se reduce la inclinacién por efectivo, se contrae o
repliegua la curva de preferencia por la liquidez y opera la liberacién de recursos liquidos.

Lo anterior se puede expresar, si diversas condiciones se mantienen inalteradas, como la oferta
monetaria, en la caida de la tasa de interés. De esta secuencia se consigue el fomento de la
inversidn. Cumplimiento que s6lo puede presentarse si no se consigna la posibilidad del subsecuente
deterioro salarial, caso que provocaria el desanimo en la contratacién de crédito para el largo plazo
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ante posteriores alzas de la tasa de interés. Contribuye a este efecto también, ia repercusion en el
factor riesgo de un Inestable clima social provocado por la contraccion del salario.

(6) Ante una reduccién generalizada de los salarios se formaran opiniones encontradas entre obreros
y empresarios; para proceder, por un lado, por exigencias de una mayor remuneracién, y por otro,
acceder a mas inversiones que lleguen a establecer un ambiente que supere toda expectativa
adversa sobre los negocios. Las primeras mermaran la realizacion de las segundas cuando los
obreros de alguna industria en particular persigan la recuperacién salarial, inconformes ante los
raquiticos salarios monetarios.

7) Ladeflacion imputable a la fuerte baja salarial contravendré a Ia situacion de las empresas que
observen deudas considerables. El efecto, en este caso, serd negativo a la confianza y a las
decisiones de inversion.

Keynes conviene en que los puntos 4) y 5) son los mas susceptibles de llevarse a cabo, sobre todo
por la deliberacion en politica econdmica.

Sobre |a politica salarial concluye que "...es mas expedito adoptar una politica de salarios rigidos que
otra flexible que corresponda con pasos suaves a los cambios en el volumen de ocupacion...” 92
debido a que Ias variaciones salariales que propician el aumento de la produccién y el empleo han de
sucederse de tal modo que no es compatible la secuencia en el contexto de libre mercado.

En cuanto a la repercusion de los salarios sobre |a tasa de interés expresa:

Podemos, por tanto, en teorfa cuando menos, producir precisamente los mismos efectos sobre la tasa de
interés reduciendo los salarios, al mismo tiempo que dejamos invariable la cantidad de dinero, que
aumentando la cantidad de dinero y dejando sin variacién el nivel de salarios.”?

Sin embargo, ni una nl otra alternativa garantiza, si no se acompaiia de otros factores econémicos y
sociales en el momento indicado, que se cumpla el ascenso de la produccién y el empleo.

Lo que lleva a Keynes a afirmar que:

No hay motivo, por tanto, para creer que una politica de salarios flexibles sea capaz de mantener un
estado de ocupacién plena continua como tampoco para pensar que una polftica monetaria de mercado
abierto pueda lograr este resultado sin ayuda. No puede conseguirse sobre estas bases que el sistema
econémico tenga ajuste automadtico. 9

92
Ibidem, pag. 234.

93 Ibidem, pag. 234
Ibldem, pag. 235,
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La direccién monetaria estarfa de hecho en manos de los sindicatos obreros, con miras a la ocupacién
plena, y no en las del sistema bancario, si los obreros pudieran actuar (y lo hicieran) siempre que la
ocupacién fuera inferior a la total, con el fin de reducir sus demandas monetarias por accién concertada
hasta el Iimite requerido, sea cual fuese, para que el dinero abundara tanto, en relacién con la unidad de
salarios, que la tasa de interés tendiera a bajar a un nivel compatible con la plena ocupacién. 95

Con el fin de responder a cierta problemética, Keynes distingue las caracteristicas que le son propias
a cada una de las alternativas, flexibilidad de la tasa salarial y de la tasa de interés.

1) Es mas complicado asignar el salario a8 cada una de las industrias o sectores de ia economia en un
contexto social en el que impere el libre mercado. Ante todo, por a reticencia de algunos grupos de
trabajadores de concertar bajas salariales. A diferencia de ello, el manejo de la tasa de interés esta
mas en la jurisdiccién de las autoridades por medio del control de la masa monetaria. %

2) Se deduce, que si los precios declinan debido a la reduccion de la eficiencia marginal del capital al
ampliarse la produccién, manteniéndose Invariables los salarios, el ingreso de cada factor productivo,
en este caso el capital, serda afectado en la medida correspondiente a su participacion en la
generacién del producto. Efecto que Keynes consider6 justo, si se cumple que cada una de los grupos
sociales asume y acepta la permanencia de los ingresos monetarios, en particular de los salarios.

3) El impacto de las deudas se contrapone en ambas politicas. Si la reduccién salarial dispone el
acrecentamiento relativo de las deudas, al descender los precios la extension de la oferta monetaria
reduce las deudas en relacién a precios mayores si se mantienen inalterados los salarios. Aqui
Keynes advierte también en que se sobrentiende que la mejor opcién es la segunda politica.

4) En consecuencia de los puntos enunciados, decidir por la contraccién salarial para hacer que
disminuya la tasa de interés no provocara la vigorizacion de la inversién. Por el contrario, la
repercusion en la eflciencia marginal del capital, junto a los demds factores seilalados, incidira
desfavorablemente sobre la inversion, la produccién y el empleo.

El conjunto de argumentos citados anteriormente cuestionan a la fiexibilidad de los salarios
monetarios como via para conseguir un ajuste del mercado de trabajo. Si a caso no descarta algunos
efectos singulares que puedan sucederse de tal circunstancia.

La existencia de cierto grado de flexibilidad de salarios en industria particulares tiene sus ventajas si sirve
para facilitar las transferencias de las que se encuentran en decadencia comparativa a las que

% ibldem, pag. 234,

En algunas situaclones sociopoliticas no necesarlamente concebidas como fascistas, de 'a omnipresencia estatal, como o
flustré ia experiencia del socialismo realmente existents al Este de Europa, han existido sociedades en las que se ha manifestado y
sigue realizdndose ia asignacidn, en la decision de parte de la representacién obrera, de poca incumbencia, de los salarios nominales
y particulares de cada industria, El caso mexicano expresa un tanto esta situacién, méaxime cuando el salario minimo legal se ha
identificado en el transcurso de la historia con el Ingreso total devengado por el trabajador.
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relativamente estdn en auge.97

Sin embargo, insiste:

Pero el nivel de salarios nominales en conjunto debe mantenesse tan estable como sea posible, por lo

menos en perfodos cortos. %

En sintesis, la teoria keynesiana plantea las posibles repercusiones de una politica salarial no
circunscrita y directamente ligada a lfos costos; sino que su enfoque, que contempla al proceso
econémico como la confrontacién oferta-demanda, ubica la estructura salarial como factor no
necesariamente contrario a la continuidad de la inversién, la produccién y la ocupacién. Analiza
diversas condiciones que se circunscriben al sentido propio del capital, como dice Mattick:

Keynes no impugné el aserto segin el cual la optimizacién del propio interés econémico conduce al
méximo bienestar social; pero sf encontré que la gente desconoce sus verdaderos intereses. El principio
individualista no era suficiente para reconocer e! proplo interés verdadero. 99

Es decir que, aun cuando, en apariencia se dispongan politicas que en primera instancia resuitan
gravosas y contrarias al espiritu de 1a libre empresa; propician en realidad el camino adecuado para
realizar el ciclo inversién-produccién-consumo, en realidad, y en la consideracién del contexto
econ6mico global de la sociedad, las medidas, como lo es la politica salarial, conviene a la
continuidad del sistema dominado por el capital. Eso si, en un peidaflo mas arriba de la
autorraclonalizacién social.

1.5 A.W. Phillips

Andlisis posteriores al planteamiento keynesiano pudieron tener ya un marco de referencia en el que
se manifestaban las secuelas de la implantacion de fa politica monetaria y salarial sustentadas en esa
corriente tedrica.

.. puede que tuviera algo de sentido temer que el capitalismo experimientara intermitentemente crisis
econémicas y de presiones generales. Pero cualesquiera que fueran los méritos de las teorfas que
reinaban entonces (finales del siglo XIX), las descubiertas por Keynes pemitieron a las economfas mixtas

937 John Maynard Keynes, op. cit., p4g, 238,
Ibidem, pag. 238.
99
Paul Mattick. Manx y Keynes, los limites de la economia mixa, trad. Ana Maria Palos, Ed. ERA, México, 1985, pag. 13,
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utilizar sus poderes fiscales y monetarios para elevar el gasto y reducir el desempleo. Cuando han tenido
éxito, esta medidas han llevado a esperar una mayor estabilidad y han creado otro problema: la inflacién
de costos y la estanflacién.’ %0

La razén de este nuevo entendimiento lo propiciaba la transformacién econémica y politica de la
sociedad; cuando ya el capitalismo ha asumido caracteristicas que lo alejan de la mas pura y libre
competencia y el Estado interviene decididamente en el proceso econ6mico, condicionandolo a
través de diversas medidas de politica econémica. Quedaba sobreentendido el efecto en la
produccién y el empleo, por via de la vigorizacién de la demanda, consecuente al nuevo gasto
gubemamental, casi siempre identificado con el déficit ptblico.

No s6lo se convenfa en que el Estado habla adquirido un papel protagonico en la economia aun
cuando reconocidamente dentro del desenvolvimiento del mercado. También se consignaba en la
teorfa econdémica la relacion directa entre salarios (nominales) y el empleo; el aumento de los salario:
se constituia en parte de una secuencia que implicaba la animacién de la demanda, la produccién y el
empleo.

En tales contextos, teéricos y sociales, AW Phillips planteé como un tema a investigar, la relacion
entre el paro y la tasa de variacion de los salarios monetarios en el Relno Unido, 1861-1957. De su
analisis, del cual consideré a la productivdad de la mano de obra y los precios de la importaciones,
concluy6:

..que la variacién de los salarios monetarios puede explicarse por el nivel de paro y su variacién, exceptc
en aquellos afios -0 inmediatamente después - en gue hubo una subida suficientemente rdpida de los
precios de las importaciones que compensase la tendencia a reducir el costo de la vida mediante
aumentos de productividad.101

En esos casos de excepcion, el precio de las importaciones condicionaria la fijacion del nivel de
salarios diferente al punto seflalado por la productividad y la demanda de la mano de obra. Siendo la
expresién de su movimiento el rango de variaci6n salarial. Conexion que estableceria un dilema para
la politica econémica; conminaba a decirdir por menores tasas de desempleo acompafiadas de
precios y salarios elevados, o bien, optar por la discrecién y estabilidad de éstos y la inestabilidad
politica y social provocada por un ejército considerable de desocupados.

Sin embargo, posteriormente se presentaron situaciones que en poco describian una correspondencia
como la sefalada por la curva de Phillips; altas tasas inflacionarias’ en convivencia con el

100 -
Paul A. Samuelson y William D. Nordhaus, Economta, trad. Luls Tohariu Cortds, Mc Graw Hill, México, 1931, pag. 393.

101 .
AW. Phillips, La relacién entre el paro y la tasa de salarios nominales en el Reino Unido, 1861-1957, en_Lecturas de
macroeconomla, Ed. CECSA, México, pag. 267.
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estancamiento de la produccion y el empleo, estanflacién. Circunstancias que cuestionaban a dicha
contraposicion mantenida por cierta durante gran tiempo.

el supuesto “intercambio* entre inflacién y desempleo no existe ni ha existido nunca. La inflacién de

ahora podtfa impedir que surja el desempleo en el futuro inmediato, pero con seguridad dard lugar a més
o

desempleo posteriormente.m‘

Asf de tajante es la critica monetarista al planteamiento de Phillips, 1a réplica basaba sus argumentos
en los conceptos de la tasa natural de desempleo, tasa de la produccién potencial y la inflacién
tendencial o esperada.

L.a tasa natural de desempleo es aquella en la que las fuerzas que influyen en la inflacién, incremento
de precios y saiarios, se encuentran en equilibrio. A la tasa narural, ia inflacion es estable y no
muestra ninguna tendencia creciente ni decreciente, corresponde a ia produccion potencial del pafs.

Es decir, es aquella en la "que la presion al alza sobre los salarios generada por puestos vacantes es
exactamente igual a la presion a la baja sobre los salarios generada por el desempleo."'®

De igual modo, plantea una tasa inflacionaria tendencial 0 esperada que perduraba por la misma
fuerza de las expectativas de todos los sujetos econémicos ante diversas circunstancias de politica
econdémica, de produccion y de mercado,

La répiica también supone dos causas inflacionarias; la propiciada por la demanda extensiva,
representada por la emision monetaria y expresada en el mercado a través de diversos ingresos
acrecenatados que se contraponian a una oferta de bienes ineléstica. Y la que tenia origen en el
costo de ios factores, identificada en este caso con los salarios.

Cuando en una economia, en la que operan las condiciones de equilibrio del mercado de trabajo, la
tasa natural, se expande la produccién a consecuencia de mayor inversién y gasto gubemamental, se
contratan mas trabajadores, se concertan mejores salarios, operan ias dos fuerzas que ocasionan la
presién inflacionaria. Lo cual se refleja en una nueva tasa de inflacién superior a la prevaleciente
anteriormente. Sobre esta nueva dinamica de los precios se fijaran las decisiones de los empresarios

y los obreros en torno a la negociacién de los salarios, y la fijacién de los precios por parte de las
empresas.

102
Eamon Butler; Miton Friedman, su pensamlento econémico, trad. Ricardo Calvet Pérez, Ed. Limusa, México, 1984,

103
Samuelson y..., op. cit. pag. 242,
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Siendo asi, no se contempla que se pueda extender la demanda y se estimule por tanto la inversion y
la prduccién para poder contratar a més trabajadores. Como tampoco éstos se veran inducidos a
emplearse si su consumo real no observa variacién favorable alguna. Es decir, persistiran tasas de
desempleo acompafadas con tasas Inflacionarias y tasas de salarios nominales mayores a las
anteriores a los movimientos de salarios y precios. De este modo se desplaza la curva de Phillips a
corto plazo hacia arriba.

Si las autoridades econémicas optan por corregir esta situacion, menos desempleo al iniciar la
expansién pero mayor dinamismo inflacionario, procedera tal vez a contraer la actividad econémica,
logro que se alcanza por el debllitamiento del impacto de la inversién inicial. Prevalece asi la tasa
natural de desempleo original,

Esta hip6tesis sobre la relacién entre el desempleo y la inflacién  -segin la cual los precios y los salarios
tienden a acelerarse cuando e} desempleo es inferior a la tasa natural- se conoce con el nombre de
hip6tesis de la tasa natural. 104

Lo cual describe a la curva de Phillips para el largo plazo en forma vertical, diferente a la curva de
pendiente negativa concebida por Phillips en su estudio empirico.

La argumentacién monetarista desliga todo vinculo que existe entre la teoria monetaria y su efecto
real sobre ej desempleo. No se trata, como en el planteamiento inicial de Phillips, de contraponer tasa
inflacionarias a las de desempleo por intermediacién monetaria, que regularmente se trueca en una
sucesién de inflacién, desempleo y mas inflacién, sino ante una inflacién constante, propiciar el
descenso de la tasa natural de desempleo. Para lo cual esta teoria sugiere las siguientes medidas:

. Mejorar los servicios del mercado de trabajo. Asi se podrd hacer frente al desempleo
considerado friccional y al estructural, al generar una red de comunicacién y desplazamiento de los
oferentes de trabajo con las distintas oportunidades de empieo.

* Reforzar los programas ptiblicos de empleo. Adecuar las caracteristicas de la fuerza de trabajo a
las que observan las actividades econémicas por medio de programas de fommacion y
capacitacion.

+ Eliminar los obstaculos gubernamentales. Referentes principaimente a los paises desarrollados,
en los que existe el seguro de desempleo, y la poblacién desocupada no se motiva lo suficiente
para emplearse en tanto no esta sujeta a la persuacién econdémica.

* Crear empleo publico. Sobre todo en aquelios grupos que observan tasas de desempleo mas
elevadas,

104 Ibidem, pdg. 253.
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Esta Ultima de un cardcter mucho mas discreto que las primeras, si se atiende al razonamiento
monetarista, que considera que ei papei del Estado en la economia, si bien no debe desligarse del
todo, si hace posible el juego de las fuerzas del mercado; planteamiento externado sin reserva moral
alguna, por el contario, encauzada en el mas puro sentido de la tesis de Adam Smith, de que el
bienestar social ha de conseguirse por la interaccibn de cada una de la multiplicidad de
individualidades econémicas en el concierto dictado por el mercado.
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CAPITULO II. ASPECTOS TEORICOS SOBRE LA INDUSTRIALIZACION, EL
EMPLEO Y LOS SALARIOS EN MEXICO

E| andlisis de la interrelacién de los salarios y el empleo para el periodo considerado (1960-1992), nos
remite a los estudios que han considerado a la Revolucién como el antecedente histérico que
determin6 todo el proceso econémico y social posterior al movimiento.

Las diversas perspectivas tebricas que han aludido a alguna de las variables objeto de estudio,
salarios y empleo, sobrentienden el tipo especifico de relacién que guardan entre si bajo ciertas
circunstancias. Por fincar su analisis en esquemas teoricos acabados que describen tacitamente un
tipo especifico de correspondencia entre dichas variables, se omiten ciertos factores que le son
singulares y de alguna forma trascendentes al proceso econdmico y social de! pals.

Aln asl, no es sencillo agrupar la variedad de reflexiones, distinguidas apenas por el énfasis que le
confieren a cierto factor en la causalidad de algiin fenémeno. No obstante ello, coinciden en los
fundamentos de los sucesos economicos y sociales que caracterizan histéricamente a una época.

Es en este sentido, en el que los esfuerzos de algunos autores por ubicar en el anélisis econdmico de
México ha permitido su clasificacién como parte de aiguna corriente tedrica.

La sintesis en corrientes genéricas se realiza a través de la réplica hecha por algunos autores a otras
proposiciones o0 bien, por el intento de establecer un marco comparativo de explicaciones sobre
situaciones pasadas e hip6tesis de futuros fendmenos.

De ese modo se diferencian posiciones en cuanto a la concepcién de la politica econémica. La
controversia alude a la cuestién, entre otros multiples elementos filoséficos y metodolégicos, del
vinculo de la politica salarial con el proceso de acumuiacién de capital.

Uno de esos enfoques es el marxista, el cual plantea que el capitalismo en México, se ha erigido
sobre la contribucion hecha por la fuerza de trabajo a la generacién de la riqueza, y que por la
abundancia de aquella y la situacién sociopolitica de su organizacion se ha expresado en una politica
salarial acorde al crecimiento del capital.

En tanto, la argumentacion keynesiana atribuye cierta facuitad a ias decisiones en materia salarial de
guiarse con diversos grados de libertad para disponer las caracteristicas que distinguen al proceso
econdmico. Ello sin omitir del todo el fundamento objetivo sobre el cual parte Ia deliberacion politica.

Entre esas dos concepciones discurre una serie de andlisis que se prestan a explicar el transcurso
econémico y social de México.
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2.1 Elsignificado de la Revolucién Mexicana

La alusién a la Revolucién es imprescindible en todo estudio o referencia al desarrollo econdmico
subsecuente a |la misma. De ella se perfilaria el esquema institucional que condicionaria las
relaciones juridico y politicas entre las diferentes clases sociales y el aparato de Estado,
esenciaimente en la Constitucion.

Esta constitucién (que) confiere al gobierno los instrumentos polfticos, jurfdicos y administrativos bésicos
para formular polfticas, adoptar decisiones y actuar directa e indirectamente en las relaciones polftico-
econémicas internas y externas.'

El suceso revolucionario es visto como parte necesaria e inevitable de un proceso méas general. El
definido por las diferentes condiciones que conforman la acumulacién de capital. Para la cual son
multiples y de distinto grado de maduracién las circunstancias que lo propician. Y que para el caso
latinoamericano, y mexicano en particular, describen un contexto disimil al delineado en los paises
desarrollados. Diferencias tales como la ausencia de un desarrollo industrial generalizado, estructuras
sociopoliticas en el medio rural distantes del esquematizado para el contexto de los paises de mayor
avance econdmico, clases sociales e Intereses que en poco se manifestaban por un proyecto de
industrializacion nacional, la presencia de fenémenos y factores mundiales que sefialaban un mapa
econbémico y politico alejado del encontrado por la iniciacién y efervescencia industrial de los paises
avanzados industrialmente.

Sin embargo, también formaban parte de esta situacién grupos con una perspectiva acorde a los
procesos productivos y mercantiles propios del capital. Quienes dieron cauce a este tipo de desarollo
de caracter nacional, sustentado en la consolidacién de un sistema politico y del avance de la
produccién y el mercado intemos.

La transformacién sociopolitica, es decir, la instrumentacion de los cambios, no procedié
unilateralmente, bajo los designios de una sola clase o0 grupo, sino que coexisti6 una gama de
intereses de los més diversos tipos.

.Ja revolucién fue hecha por las masas populares, pero fue promovida y dirigida por numerosos
exponentes de clases medias rurales y uibanas (pequefios propietarios emprendedores en el campo e
intelectuales pobres y medios en las ciudades, principalmente). Esos exponentes de las clases medias
comenzaron a reivindicar para México los postulados del liberalismo decimonénico en torno a una
sociedad democrética, y acabaron inventando una nueva forma de revolucién polftica, urgidos por la
presién incontenible de las masas populares. Querfan una revolucién politica porque deseaban para
México un desarrolio capitalista independiente.?

1
Octavio lannl, d ligt [ de C as; Era, serie popular; 3a. ed,, 1985, México, pag. 16.

2
Arnaklo Cordova, La fol i it xico, Ed. Era, serio popular, 9a. ed, 1981, México, pags. 21y 22.
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Aun y hayan coparticipado grupos y facciones con posiciones politicas encontradas, la revolucion
preponderantemente rural se guié por este tipo de fuerzas.

De este modo, se establecié un sistema juridico y politico que si bien no transgredio las relaciones
propias del capitalismo, se desenvolvi6 en un marco que permitié se manifestaran politicas del
Estado que en primera instancia parecian contradecir el espiritu del libre mercado. El llamado Estado
populista es el ejemplo de este tipo de fenomeno.

.Ja burguesfa (comerciantes, empresarios industriales, propietarios agrfcolas y miembros del sector
financiero) se acomoda a un estilo populista de gobiemo, en el cual la retérica a veces incluso socializante
no altera fundamentalmente las relaciones capitalistas de produccién ni las condiciones politico
econémicas de la acumulacién de capital...?

Lejos de entorpecer este proceso, establecié un marco politico que le dio cauce, con caracteristicas
de un contexto diferente,

En la practica, las reformas sociales fueron empleadas como instrumentos de poder: primero: constituyeron
un eficacfsimo dique contra toda clase de explosiones revolucionarias que tuvieran rafces sociales; hicieron
del Estado un Estado comprometido (aunque a su arbitrio) con los intereses de las clases populares y
dieron pébulo ficil a que se pensara y se teorizara la Revolucién como revolucién *socialista® y al Estado
como Estado del pueblo; tercero: fueron blandidas como un arma muy efectiva contra las viejas y las
naclentes clases poseedoras; cuarto: permitieron a los dirigentes del Estado movilizar a las masas con
holgura y para los més diversos fines (desde los simplemente electorales, como en el caso de Obregén,
hasta los altamente nacionalistas, como en el caso de Cardenas); quinto: daban al statu quo un consenso
tan sélido, que ni las m&s violentas convulsiones inteias llegarfan a poneilo realmente en peligro. 4

Se explica este proceso, muy llanamente, no privativo de México ademds, por una relacién de
mutuos beneficios para grupos de posiciones politicas e intereses econémicos contrapuestos. Dentro
de la base legal que valida el desamollo de la libre empresa, junto con el establecimiento de la
infraestructura econdémica dispuesta para la consolidacién e incluso la formacién de una clase
burguesa con el perfil acorde al proceso interno de acumulacién de capital, se altemaron ciertas
concesiones econdmicas a los campesinos, brazo armado de la revolucién, y méas tarde a los obreros.

Este juego pudo conseguirse, como plantea arriba C6rdova, por la existencia de un grupo gobemante
que gozd de cierta autonomia relativa para contener el pragmatismo de la clase dominante, y
acceder, previo movimiento armado, a las reivindicaciones populares.

3 Octavio lannl, op. cit., pag. 55.

4 Amaldo Cérdova, op. cit., pags. 21y 22,
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Obreros y patronos, ni siquiera lideres obreros o patrones, jamés se habifan puesto de acuerdo para
organizar un sistema de poder como este {presidencialismo). El sistema les fue impuesto y todos ellos no
tuvieron mis remedio que aceptarlo. Esto no hubiera sido posible si el movimiento patronal o el
movimiento obrero hubiesen sido movimientos fuertes e independientes; empero el poder pretendfa
adoptar y garantizar los intereses de ambos, lo que suponfa, por los demds, verlos siempre como obreros o
como patrones respectivamente, es decir, no sobrepasar en sustancia los marcos de una sociedad clasista,
en la que obreros y patrones existen siempre. 3

Sin embargo, a pesar de que conflufan intereses diversos en las politicas gubernamentales,
prevalecerian mas adelante los que en un proceso lGgico les son conducentes al capital, con este no
podia coexistir la distribucién invariable del producto. Esto no necesariamente hubo de representar
una ruptura con el discurso emanado de la revolucidn, en particular el compromiso con las clases
populares, ello contravendria este origen que le da cierta legitimidad.

Con el tiempo, ha surgido a la luz el hecho indiscutible de que los empresarios, desde hace mucho, han
logrado invertir el proceso, de manera que son ellos los que, cada vez més, establecen firmes controles
sobre la actividad de! Estado, por lo menos en aquellos renglones que directa o indirectamente entran en
juego sus propios intereses. ©

Se consolidaron, paralelamente, las organizaciones obreras y campesinas, caracterizadas por el
contro! gubernamental, desde su constitucién hasta su funcionamiento, considerado por algunos
autores, como un sistema de orden corporativo,

El populismo mexicano por ello, tuvo una entraiia contrarrevolucionaria: se trataba de evitar que el
movimiento de masas se transformara en revolucién social...

..5igui6 (el nuevo régimen social) una llnea de masas cuyo objetivo esencial era conjurar la revolucién
social, manipulando a las clases populares mediante la satisfacci6n de demandas limitadas {tierra para los
campesinos, mejores niveles de vida para los trabajadores urbanos); més tarde, entre 1929 y 1938, las
masas fueron enclavadas en un sistema corporativo proporcionado por el partido oficial y las
organizaciones sindicales semioficiales y dentro del cual siguieron plantedndose y resolviéndose las
reformas sociales.

En esta institucionalizacién se desarrolla un proceso de corporativizacién de la sociedad que se hace cada
vez més intenso: en la sociedad industrial avanzada tiene un origen econémico, con la constitucion de los
grandes monopolios; entre nosotros, como lo hemos visto, la corporativizacién del pafs se debe a la accién
de los grupos polfticos dirigentes del Estado.”

5 Ibidem, pag. 58.
6
Ibldem, pag. 63.

7Ibtdem. pags. 32a 45,
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En la Constitucién de 1917, como en las leyes que de ella derivaron se establecian los alcances de la
presencia estatal en la economfa y en la sociedad, ampliados los limites por el mismo texto de la ley,
cuando el Ejecutivo Federal tenfa y tiene la facultad de promulgar leyes y decretar las areas, ramas o
industrias consideradas estratégicas en el desarrollo econdémico del pals.

Los gohiernos postrevolucionarios consolidaban el poder politico y el econdmico. El primero por la
aglutinaci6n de diferentes facciones politicas que depositaban su apoyo en una organizacion "politica"
que a la vez conductora de la atencion de diversos intereses, incluidos los econémicos. El Partido
Nacional Revolucionario, posteriormente de la Revolucién Mexicana y finalmente Revolucionario
Institucional nacié como un partido ideado desde el aparato gubermamental, como un partido de
Estado, podian sintetizarse en é! una amplia gama de intereses, sobre todo de aquellos grupos que
todavia conservaban cierta fuerza militar 0 que en algin momento habrfan de manifestarse de ese
modo. Pero persistia sobre esta multiplicidad de posiciones la definicion de un proyecto de desarrollo
sustentado en formas modernas de produccidn en la agriculiura y en la industria.

. el Estado parece estar un poco adelante de las fuerzas polftico econédmicas del pafs. Debido a la
diversidad y a los antagonismos de esas fuerzas, ademds del hecho de que ninguna de ellas tuvo el peso
suficiente para imponerse a las otras, ese gobiermno (el Cardenista en particular) pudo movilizar los medios
polftico-administrativos del Estado burgués y dinamizar el conjunto de la formacién social capitalista. 8

La manifestacién mas nitida de este proceso se da, como denota la anterior cita, con el gobierno
cardenista, en cual se consclidé el esquema politico y social del pais. Y que si bien no se puede
hablar de una continuidad de sus principales lineas de accién, tampoco se puede plantear que hayan
sido abandonadas del todo, al menos hasta que asi lo reclame el ascenso del capital en todas las
esferas de la politica y la sociedad.

Al tiempo que se consoiidaba la posicidn econémica del Estado, se daba el fortalecimiento politico, al
tener posesion de &reas estratégicas, las cuales representaban la infraestructura que posibilitaba la
acumuiacion de capital en el sector privado. Ya que en éste no se habian presentado formas de
concentracién lo suficientemente grandes para hacerse cargo de tal empresa, expresado esto en su
sometimiento politico. Ademas, si ésta se hubiese guiado por el criterio estricto de la rentabilidad, en
poco hubiera favorecido el surgimiento o establecimiento de empresas, salvo que algunas
extranjeras, que conformarian el impulso econémico del pais.

De igual forma, la cuestién agraria habia de encontrar tratamiento por conduccién del Estado. E!
reparto de tierras se expres6 en el ejido y la pequeda propiedad, condiciondndose, no
necesariamente en sentido lineal, dos formas de produccion en el campo; una sustentada en el uso

8 Qctavio lannl, op. cit., pag. 14.
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intensivo de medios técnicos y de la misma tierra, en el supuesto limite legal, y otra en el empleo
escaso de medios técnicos y tierra.

De ambas circunstancias y de aquellos no agraciados con el reparto se desarraigd una gran masa de
gente, la cual emigré hacia las ciudades, en |as que prosperaba progresivamente la industria.

No sélo fue la industrializacién el camino, considerado desde el centro de decision gubernamental
para algunos avanzados modermistas, idoneo para el desarrolio independiente del pais. Sino que
también era esta politica la expresion de un proceso natural del capital, el cual indica la inclinacion
del capital a las esferas donde con mayor rapidez ha de realizarse su ciclo de acrecentamiento, y éste
era, sin omitir como arriba se seflalé a aquellos bastiones ejemplares del capital en la agricultura, la
industria.

En realidad, todo parece indicar que tanto Cardenas como los demés presidentes de México quedan
englobados dentro de! mismo propdésito nacional de desarrolio: Cérdenas, creando las condiciones para
que el desarrollo econdmico tomara el camino de la industrializacién; los otros presidentes, haciendo de la
industrializacién el medio principal para promover el desarrollo. Desde entonces las reformas sociales no
dejaron nunca de identiticarse con la industrializacién, por cuanto parecfa claro a todo mundo que sin la
industrializacién no podrfa esperarse transformacién social ninguna.?

La garantia de seguras y rapidas ganancias la condicionaba el respaldo gubernamental mediante el
despliegue de la infraestructura para la produccion, en aspectos como el energético, las
comunicaciones, y el proteccionismo selectivo, por ejemplo. Es decir, las limitaciones al flujo de
bienes de consumo perecederos y duraderos, pero la continua importacién de bienes intermedios y de
capital. Este tipo de relaciones con el exterior describi6 la via de la industrializacién por la sustitucion
de importaciones. También es cierto que a ello contribuyeron sucesos en el exterior, principalmente
en Estados Unidos, como aquellos que propiciaron el descuido del mercado de algunos bienes, de

consumo sobre todo, y que encontrd la respuesta local casi inmediata a través de su produccion
intema.

Esta descripcion, opinidn casi generalizada, se adapta a las décadas de 10s 30's, 40's y 50's, cuando
se empieza a manifestar la preponderancia de la industria en la produccién nacional asi como en la
proporcion de la poblacidn ocupada en el sector respecto a la total.

Las relaciones que gradualmente adquiririan importancia, hasta constituirse en las dominantes en el
ambito laboral fueron las que se dieron en las actividades Industriales y posteriormente las de
servicios. Pese a que las respectivas leyes que las regulaban no surgieron en un momento en el que
se hubiese manifestado generalizadamente la industria y sin que el numero de los obreros haya
superado significativamente a los otros grupos de trabajadores, se perfilaba la trascendencia de
dichas leyes. Estas daban espacio a las reivindicaciones obreras en muchos aspectos, incluso la

8 Amaldo Cérdova, op. clt., pag. 66.
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omnipresente intervencion estatal consideraba que el marco juridico en materia laboral habia de ser
favorable al trabajador, la eficacia la respaldaba el apoyo gubernamental, a cambio, como se vio
anteriormente, de ser relegados al mismo Estado. 10

2.2 El proceso de industrializacién

Si bien en el &mbito politico se podia avanzar en la construccién de un esquema juridico en el que
prevalecian las posiciones de sustento nacionalista. Las condiciones econdmicas, en particular la
disponibilidad de los elementos para la produccion, no lo respaldaban.

La nueva industrializaclén del pafs lo transformé completamente. De un pafs rural y agrario a comlenzos
de siglo. No obstante la industrializacién de México en la posguerra se basé en el mismo sistema de
capitalismo no competitivo. El imperialismo no igualé la productividad social del trabajo de los mexicanos
con la de los pafses centrales. Ademds, la expansién del capital hacia nuevas ramas y regiones del pafs
despojé a mas campesinos que los que podfan incorporar dentro del trabajo permanente. Por lo que la
oferta de fuerza de trabajo quedé por encima de la demanda. Como tesultado, se presionaron los salarios
hacia abajo, y se mantuvieron limitados los mercados. Asf la acumulacién nacional jamds estuvo en
condiciones de generar la cantidad de inversiones necesarias para competir con capitales centrales. La
burguesfa nacional escogerfa el camino de asociarse con los nuevos capitales imperialistas,!!

Se conform6 una situacién en la que prevalecian las condiciones que le daban continuidad a la forma
de produccién en la que la industria, y la economia en general, operaba con fuerza de trabajo barata.

...esta industrializacién determiné una acumulacién incapaz de absorber la fuerza de trabajo potencial que
existe, reproduciendo una oferta ilimitada de mano de obra. La incapacidad viene del cuello de botella del
sector externo, a su vez una funcién de la baja productividad social del trabajo.'2

La misma dinamica repercutia de una u otra forma en la consolidacion de un ambiente de perpetua
abundancia de fuerza de trabajo, y su expresién politica y econémica mas directa, salarios reales
bajos, obviamente se alude a los salarios relativos al comportamiento de la productividad.

10 Algunos juristes establecen la diferencia del cardcler y senlido de leyes laborales como la Ley Federal del Trabajo respecto a otras de
ambito distinio;
°En tomo a la relacion entre trabajador y palron (en comentario al articulo 20 de la LFT) se han suscitado controversias a fin de determinar su
naturaleza jurldica: unos sostienen la teoria conlractualista y ofros la relacionisia. La lecrla conlraciualista se origind en ia tradicion civilista, pues
los codlgos clviles reglamentaban el contrato de trabajo, en e cuat imperaban los principios de igualdad de las parles y do la autonomia do
voluniad, pero a partir de la Constitucién mexicana de 1917 e! concepto de conlralo de trabajo camblé radicalimente convirliendose en conlrato
evolucionado...No se cambié el nombre, pero en el fondo no hay propiamente un contrato an e! que imperen aquellos principios, sino que por
enclma de la voluntad de las partes estan las normas que favorecen al trabajador, de manera que es la ley la que suple ia voluntad de las partes
para colocarlas en un plano de igualdad. Ley Federal del Trabajo, comentario a a! articulo 20 de la, Emilio O. Rabasa...

1 Jeffrey. Bortz, Los salarios en México, Ed. Ei Caballito., México, 1985, pag. 27.

12 \bidem, pag. 29.
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Con un ejército industrial de reserva tan grande es relativamente fdcil despedir a los obreros mds
conscientes y mas combativos. Asf se debilita tanto la militancia como la organizacién obreras. En México
tal debilidad ha generado no sélo bajos salarios, sino una subordinacién del movimiento obrero al
Estado.!3

el proceso de industrializacién en México, a través de sus fases inflacionarias y procesos de
productividad, se basa en la reduccién y mantencién del salario real en niveles bajos a fin de hacer recaer
su costo directamente sobre la clase obrera, y no incidir en las altas tasas de rentabilidad, 14

Pero era también el sector extemo en donde podia manifestarse el impulso para ampliar la
produccién, pues habia de identificarse a éste como el eje sobre el cual prosperaba la acumulacién
de capital.

Otro resultado de la guerra fue el alto grado de inflacién, la cual tuvo el efecto de redistribuir el ingreso,
favoreciendo en términos relativos a las utilidades y perjudicando a los salarios. Esto mejoré aun més los
incentivos para la inversién privada, al traducirse en mayores concentraciones de capital en manos de
unos cuantos industriales.

Durante el perfodo de 1940 a 1947 se registr6 una disminucién continua de la participacién de la mano
de obra en el ingreso nacional, de 31% en 1939 a 22% en 1986: el incentivo que este cambio dio a la
expansién industrial fue de gran importancia, dado que probablemente incrementé en forma sustancial la
tasa de utilidades.'3

Sin embargo, no se puede pensar que el salario se haya contraido al extremo insoportable para la
vida del trabajador: aun y que ésta hubo de soportar considerables mermas en su desarrollo, fueron
participes los trabajadores de la industria en el producto propiciado por el incremento de la
productividad. La inclusién de capital en diversos procesos productivos ocasion6 la obtencién de una
mayor cantidad de productos por trabajador. Podria obtenerse en este sector una remuneracion
relativamente superior a las demads areas de la economia. Ademads, en esta fase, en la que se suscit6
la formaclén de diversas empresas, a iniciativa plblica y privada, se daba cabida a un amplio ejército
de gente dvida de empleo,

Esta proliferacion de empresas y zonas industriales no significé su generalizacioén ni el predominio de
la gran industria, y que ésta ditima representara una gran proporcién del empleo. Sin embargo, era
incuestionable el cambio de la dindmica econémica, en la que imperaba el comportamiento del clclo
del capital de las ramas modernas, aun en incipiente formacion. Estas &reas contenian una moderada
participacion de capital extranjero o bien, coincidian con la fluidez originada en las ramas punta de la

13 \bidem, pag. 30.
14 |bidem, pag. 52.
15 Sail Trejo Reyes, Industrislizacion v empleo en México, Ed. F.C.E., México, 1973, pag, 46.
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produccién de los centros industriales desarrollados. Se resume la caracterizacién de este proceso
observado en el pais en la década de los 40°s en adelante asl:

En resumen, la sustitucién de importaciones y el cambio estructural acelerado han sido los aspectos
sobresalientes del desarrollo industrial de la economfa mexicana a partir de 1940,

Un factor clave al respecto es la importancia relativa de las empresas modernas dentro del sector industrial,
dado que dichas empresas en general emplean una cantidad mucho menor de mano de obra por unidad
de producto que las empresas més pequefas.'0

Es decir, 1a sustitucién de importaciones y el cambio estructural aludidos pueden considerarse
aspectos de una misma transformacion; aqueila que permitia el cambio de ia configuracion industrial
hasta ei punto en que la disponibilidad técnica y tecnoidgica lo pemmitia, al igual que la amplitud del
mercado intemo y la estrechez de las posibilidades de incursionar en el mercado externo.

De acuerdo con la modalidad de la acumulacién de capital, la fase que rige, en general, hasta los afos
cuarenta y cincuenta, la hemos denominado de ‘desarrollo extensivo de la acumulacién de capital’,
conforme al uso general que se le ha hecho en esa terminologfa en investigaciones anteriores. En este fase,
el desarollo del capitalismo y la constitucién del mercado interno se efectuaron sobre la base,
principalmente, de la absorcién {o eliminacién) de la produccién doméstico artesanal campesina y la
proletarizacién de la fuerza de trabajo procedente del campo. La masa del nuevo proletariado pasé a
subsistir de la venta de su fuerza de trabajo a un amplio conjunto de empresas capitalistas en expansién
que masificaron la produccién de bienes salario.!”

La ola inflacionaria de fines de los 50's es més atribuible al impacto que en los costos significé el
incremento de los precios externos, Inducidos por las importaciones, junto con la displicencia
monetaria, que al efecto en ia demanda por cualquier presién salarial. Pueden distinguirse més estas
décadas por el comportamiento moderado de las remuneraciones a los trabajadores que a un intenso
vigor de éslas.

La cafda de los salarios (ampliamente reconocida y documentada por autores como Noyola o Lépez
Rosado) fue un medio para el fortalecimiento de las ganancias del capital, y funcionarios gubernamentales
de la época la consideraron indispensable para sostener la industrializacién en esta fase.

Por otra parte, en los afios cuarenta y cincuenta la proletarizacién de la fuerza de trabajo coincidié con
una fuerte cafda de los salarios reales, dando obviamente lugar a un extraordinario fortalecimiento de la
concentracién del ingreso. Ef descenso de los salarios se complementé con un incremento de la jornada
de trabajo que elevé la rentabilidad del capital y con ella el ritmo de acumulacién.}8

16 \bidem, pag. 31.

17 Miguel Angel Rivera Rios, Crists y reorganizacién del capitatismo an México, 1960-1985; Ed. Era, México, 1986, pags. 22-32.

18 |bidem. pag. 31.
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Esta dindmica habia de tener un limite, el marcado por la continuidad de la forma de produccion.

(En la ciftica al planteamiento del modelo "autolimitativo que no ubica la distribucién del ingreso dentro del
proceso de acumulacién de capital’). Recordemos que en la fase de desarrollo extensivo del mercado se
estructura bisicamente en torno a un conjunto de bienes de un nivel de procesamiento industrial
comparativamente bajo, principalmente bienes salario. En aquella fase, la cafda del salario real se
compensaba sobradamente con la incorporacién de nuevos asalariados en el mercado.!?

2.3 La fase del desarrollo estabilizador

A diferencia de esta inestabilidad de preclos y tipo de cambio, en la década de los sesentas se cont6
con un ambiente de estabilidad, propiciado, ademas del habil manejo de las finanzas puablicas y la
politica monetaria, sobre todo por ciertas condiciones en el &mbito de la produccién, entre ellas el
flujo de recursos externos al pals y la suficlencia en varios renglones, sobre todo en la produccién de
basicos y de bienes de consumo. Ademas, como (o seftalan algunos autores de la corriente marxista,
se habfa completado un ciclo de implantacién de procesos productivos en los que se introducfan
medios técnicos, accesibles econémica y politicamente en los planos intemo y externo, y que
garantizaban una tasa de ganancia aceptable. Esta viabilidad de las diversas actividades, sustentadas
en bajos costos de mano de obra consumidora de basicos baratos por su suficiencia en el mercado, y
de los bienes de capital e intermedios adquiridos en el mercado extemo en el plazo corriente o
pasado, gener6 un considerable flujo de recursos del cual llegd a proveerse, en su aspecto monetario,
el sistema bancario, dando pie a la disponibilidad de crédito sin presiones alcistas sobre la tasa de
interés. Y de otra parte también se cubrieron {os requerimientos fiscales, aun en la coexistencia de
una estructura de ingresos tan continuamente cnticada por su cobertura parcial, al tiempo que se
moderé el gasto publico, no obstante la importancia relativa de la inversién piblica en la total. Es
decir, se neutralizé cualquier impacto en la demanda ante una oferta de bienes que en poco se
sensibilizaba por su cantidad suficiente. Se conformé asi un ambiente de estabilidad, propiciado por
un ciclo en el que se sucedian efectos reciprocos: produccién, constancia de precios, disponibilidad
de recursos monetarios, tasa de interés y tipo de cambio estables.

Durante los dltimos diez afios {(1960-1970) han continuado las altas tasas de crecimiento industrial, pero
existen grandes diferencias importantes entre este y los perfodos anteriores. Primero, la tasa anual en el
perfodo de 1950 a 1960, a un nivel ligeramente inferior al 3,9% anual, a pesar de que la tasa de aumento
anual de la produccién industrial ha sido superior a la del perfodo 1959 1960. Segundo, los recursos del
exterior han sido mucho mds importantes durante este perfodo, tanto en la forma de inversién privada
directa, como en la de financiamiento al sector publico. Tercero, a partir de 1958 se ha logrado
esencialmente la estabilidad del nivel de precios, y a partir de 1960, la tasa anual de incremento del
deflactor del Producto Nacional Bruto han sido sélo de alrededor de 3%. 20,

19 |bidem, pag. 52.

20 Satil Trejo Reyes, op. cit. pag. 36.
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Por lo tanto, también ha de referirse a este perfodo como el de la consolidacion de la industria como
el eje rector de la economia, en particular de la industria productora de bienes de consumo duradero y
perecedero, y de aquellas otras ramas de la industria y de otros sectores econémicos que le son
conexos. Es decir, la actividad que vigorizaba la inversién y la produccién se localizaba en las éreas
que habian encontrado un mercado del cual abastecerse de insumos, capital en el exterior y mano de
obra y materias primas intemamente; asi como un mercado para realizar el producto, éste
obviamente se circunscribi6 al interior del pals.

Al hablarse de uno de los elementos base para el desenvolvimiento industrial ‘la alusién
imprescindible es hacia la mano de obra. Se relaciona su bajo costo, en comparacién con su precio
en otros paises, con el impulso a la inversidn. Lo cierto es que si se puede hablar de un balance que
diera cuenta de la situacién de la fuerza de trabajo del fin del periodo respecto al principio ha de
decirse que fue positivo, El indicador que puede dar cuanta de ello, el salario real, por demas
arbitrario si se quiere pero elegido irremediablemente en todo analisis econémico, presentd una
tendencia ascendente, con algunos aflos en que fue notorio el incremento respecto al ailo anterior:
1962, 1964, 1967 y 1968; en tanto los afios que presentaron descenso respecto al aflo anterior fueron
1961, 1963, 1965, 1967 y 1969, Con todo, la tendencia no deja de ser ascendente, incluso puede
considerarse, aun y que no se haya llegado a niveles histdricos altos como los de la segunda mitad de
la década de los 70's, como el periodo de notoria bonanza para las remuneraciones al trabajo, el
salario minimo real mas precisamente.

En estos mismos afos sesentas también se presentaron cifras ascendentes para el PIB, Inversion
Bruta Fija, la poblacion ocupada total y las utilidades. A diferencia del salario real estas variables
observaron una curva creciente y mas suave, no hubo en ellas altibajos, excepto la inversidn bruta
fija en 1962.

No cabria aqui la explicacién que contrapondria el incremento del salario al de las utilidades, 0 en su
caso al de la inversion, la produccién y el de la poblacién ocupada.

Corresponde a este periodo la constancia del incremento de la productividad (PIB/Poblacidn
Ocupada), circunstancia que permiti6 el elevamiento del ingreso real de los diferentes grupos
sociales. Los afios 61, 65, 67 y 69, en los que se presentan ascensos en las utilidades y descensos en
el salario real indica te6ricamente mayor susceptibilidad del salario que las otras remuneraciones en
el producto.

Pero ademés, y en ello son reiterativos muchos autores, el sustento del avance industrial ha de
localizarse en el sector agricola?!. Este, propici6 mediante su relacién favorable con el exterior, la

2 La agricullura en el capilalismo, en el andlisis mandsla es visto como parte integral de la acumulacién de capital; la caracterislica
sustanclal es el traslado y aparicién al mismo liempo de una mercancia espacifica, la fuerza de trabajo si ataduras de ninguna clase, salvo

simbdlicamente a veces por medio de un arraigo distanciado, a los medios de suslento rural, Paralelamente a ello se da el aprovisionamiento de
las demés mercanclas y recursos descritos.



suficlencia de divisas para adquirir los bienes de capital e intermedios de los paises industrializados.
También observé ampiia disponibilidad de bienes basicos, condicionando, junto con la iniciativa de
politica econémica, precios bajos de los bésicos. Es decir, se suscité una transferencia de valor via
precios relativos de un sector a otro de la economia.

En la relacién agricultura-industria se presenta una contradiccién entre lo que se ha considerado una
funcién histérica de fa agricultura, ser fuente del financiamiento industrial mediante diversas formas de
trasferencia de valor y, por otra parte, aportar divisas, materia prima y alimentos en cantidades crecientes.
En el primer caso resulta que el incremento desfavorable para la agricultura obstaculiza el cumplimiento de
sus funciones.

En México, la agricultura transfirié durante muchos afios valores que sirvieron al desarrollo industrial. Por
una relacién de precios desfavorable, exaccién mediante intercambio mercantif o transferencias bancarias,
que no fueron suficientemente compensadas mediante transferencias fiscales.??

Es decir, aun cuando la agricultura representaba una parte importante del producto global y de la
poblacién ocupada, guardaba un vinculo de dependencia respecto al proceso de acumulacién de
capital, en particular de su sector mas dinamico, la industria.

Este estado de cosas se ha descrito para un estadio especifico de la formacién de capital en paises
como México.

.b)la preservacién del perfil exportador vigente en el patrén de acumulacién previo o "primario-
exportador”. Los productos primarios (agricolas y/o mineros) siguen explicando el grueso de las
exportaciones, de donde los consabidos problemas que acarrean su extrema fluctuabilidad y las tendencias
de largo plazo con que operan su demanda y sus precios, Lo anterior también es reflejo de las
caracterfsticas que asume el proceso de industrializacién, el cual atiende casi en exclusividad los
mercados internos y no desarrolla ninguna vocacién exportadora,23

De una u otra forma el poder adquisitivo de los trabajadores, en particular los de la industria, se vio
acrecentada. Porque junto al sustento proporcionado por la agricultura, 1a industria presentaba nuevos
rasgos en su operacién y constitucién que daban lugar, por un lado a la obtencién de un mayor
producto por trabajador y por valor de capital; y por otro, y esto es lo que lo caracteriza
estructuralmente, a la produccién de otro tipo de bienes.

A partir de los afos sesenta, al contrario de ia fase anterior (40-50), ha tendido a constituirse una situacién
de mercado radicalmete distinta, en consonancia con fa difusién de los sistemas de la gran industria. El
cambio estructural mas importante lo representa el hecho de que el mercado ya no gira primordiaimente a
la masificacién y estandarizacién de un conjunto de bienes salario sino en tomo a la produccién de

2 Emillo Caballero Urdiales y Sergio Zermefio, "La larga crisis de la agricultura y su Impacto en la economia naclonal®, Jorge Alcocer,
compilador; en México, presenle y futuro, México, Ediclones de Cultura Popular, 1988.

23 José Valenzuela Felj6o, £1 capitalismo mexicano en los ochenta, Ediclones Era, México, 1986, pag. 28.
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medios de produccién (insumos, maguinaria y equipo) y bienes de consumo mds complejos, que por su
misma condicién exigen un abastecimiento de medios de produccién de mayor grado de elaboracién ,
susceptibles de satisfacerse s6lo a través de grandes aumentos de la produccién y las importaciones,?4

Si bien no se puede considerar que los ingresos reales de los trabajadores hayan observado el mismo
comportamiento en todos los sectores o incluso dentro de uno mismo; por ejemplo la industria, la cual
devino en una variada constitucién de medios técnicos asi como cantidad de trabajadores ocupados.
Seguian siendo muchas empresas pequeilas la mayoria de las veces negocios propios, las que daban
empleo a la gran masa de trabajadores. En cambio, era menos la proporcion de los empleados en
conjuntos mayores en empresas grandes.

De esta configuracién de la planta productiva y ocupaciona! no se puede inferir la uniformidad de!
repunte en todos los ingresos reales. E! deterioro graduai o abrupto en algunos casos de la vida rural
propiciaba el continuo traslado de su pobiacién a las ciudades, formando en algunas de éstas
grandes &reas suburbanas que albergaban un creciente ejército de gente presto a ocuparse en las
grandes fabricas de contenido o filiacién extranjera. Continuaba siendo la abundancia de mano de
obra un factor primordial para el tipo de industrializacién seguida en el pafs. Esta masa se
acrecentaba al presentarse tasas de natalidad mayores a las del crecimiento del empleo.

Sin embargo, gran parte de esta masa avida de empleo pudo conseguir cabida en algunas areas de la
economia. La tasa de crecimiento de la poblacién ocupada fue practicamente constante durante la
década, gir6 al rededor de 1.33%, salvo en 1960, ailo en el cual se presentd una tasa que duplicé a la
del periodo.

La coexistencia de la tasa de crecimiento de la poblacién ocupada constante y creciente del salario
real, se dio en un contexto, como ya se apuntd, en el cual la inversién, (FBCF), se expandi6,
paralelamente a la ampliacion de la infraestructura energética y de transporte generada por el gasto
gubemamental, y se expandié también sin las limitantes del exiguo ahorro interno o disponibilidad de
divisas, garantizadas por las actividades primarias. Esta misma estabilidad se presentaba en el
extenor, sobre todo en los Estados Unidos, pals con el que México ha mantenido la mayor parte de
sus transacciones comerciales.

No fue un impedimento los mayores salarios reales, antes bien, diferentes grupos sociales accedieron
a tipos de consumo correspondiente a més y nuevos productos generados por el cambio técnico y
aparicién de otras empresas e industnas; es decir, se garantiz6 el mercado de la produccién de
aquellas ramas que eran una extensién adicional o marginal de los centros industriales, disponiendo
también en forma compartida con el capital nacional, considerables tasas de ganancia. Daba cabida
al mismo tiempo al aumento de las remuneraciones al trabajo, representando esto un costo superior
al expresado en otras condiciones, sobre todo si el salario permaneciese inalterado: no obstante ello

24 pMiguel A. Rivera R, op. cit, pag. 32.
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se podia obtener una rentabilidad superior a la que podfa proporcionar la produccién con esos
mismos medios de produccién y el costo de la mano de obra promedio en los paises desarroliados,
que producir en el contexto del México de aquellos afios.

Se trataba de pafses con antecedentes coloniales, préximos o remotos, y en los que coincidieron dos
fenémenos: un acelerado cambio estructural de economfas agrarias o economfas cada vez més
industriales, y el inicio o la consolidacién de la primera transicion demogréfica que redujo la tasa de
mortalidad sin hacerlo con la de fertilidad, intensific6 la migracién campo-ciudad y desequilibré los
mercados de trabajo, de modo que por estas y otras razones la demanda de mano de obra de las
actividades productivas ha sido casi sistemdticamente inferior a su oferta. Surgié como resultado un
fenémeno no observado hasta entonces -quizd porque en los pafses hoy industriales se resolvié en plazos
relativamente cortos mediante migraciones internacionales, especialmente hacia "os espacios abiertos™ y
que puede definirse como la persistencia en el tiempo de altos niveles- mas de 5%- de desempleo abierto
no clclico, no coyuntural, y de subempleo- que llega a ser hasta de 40% de la poblacién econdmicamente
activa, como en el caso de México- entendiendo por éste al conjunto de los componentes de la poblacién
econdémicamente activa ocupados en actividades con productividad media y marginal apreciablemente
inferior a la media de la econom(a y del propio sector al que corresponden.?3

El desempleo no dejaba de ser un elemento colateral al proceso econémico y social, mitigado por
formas no consideradas ablertamente capitalistas. Lo notable era que el ejército de desocupados y
subocupados convivian con obreros con ingresos reales en aumento. Esta situacién expresaba el tipo
de industrializacién, sustentada en procesos técnicos especificos, vinculada a la dindmica de la
acumulacién en paises desarrollados a través de ramas llamadas punta, y con un mercado particular
de su producto.

Este ambiente de estabiiidad y crecimiento hubo de liegar a un punto de franco impedimento, como lo
aprecian varios analisis, consecuencia de sus caracteristicas intrinsecas.

Uno de los efectos mds notables de la dindmica de estos afios fue la agudizacién de las tendencias de
desarrolio desigual, sobre todo de aquellas ramas de mayor composicién orgénica de capital en la industria
y la produccién primaria. Por esa razén la desigualdad de la actividad sectorial y regional en México
adquirié amplitud social en los afios sesenta, constituyéndose en un obstéculo para la acumulacién de
capital. A partir de estos afios no sélo encontramos regiones tradicionalmente estancadas (como la del
sureste o la de la penfnsula) o de posicién descendente {como la del Golfo), sino también industrias de un
crecimiento inferior a la media nacional {(como la textil o de prendas de vestir, etcétera), ademés de
regiones agricolas muy desgastadas por la sobreexplotacién del suelo y la falta de inversiones de
rehabilitacién, como en el altiplano, todo ello, por supuesto, en el contexto de un crecimiento casi
explosivo, principalmente de las ramas productoras de medios de produccién.26

s Franclsco Javier Alejo, "Emplec y asignacion de recursos, México: ¢ caso failido?", en Lecturas No. 5, Ed, F.C.E., México, 1983, pags. 140-
159,

25 \Mguet Angel Rivera R., op. oit, pag. 47.

67



Es decir, el dinamismo de la acumulacién sostenida estaba fundado sobre condiciones que limitaban
su duracién. Este proceso de acrecentamiento natural y necesario para el capital, hubo de encontrar
obstaculos interpuestos por ias mismas facilidades que posibilitaron su efervescencia. Decaia el
abastecimiento de divisas originadas por el sector agricola, ya no era este el aprovisionador
inagotable de recursos a la industria, su produccién habla descendido, mermada por la
descapitalizacion. Tampoco era suficiente el traslado de la fuerza de trabajo de uno a otro sector, se
requeria con mas apremio fuerza de trabajo calificada, los nuevos procesos industriales lo requerfan,
En s, ello significaba la imposibilidad de la estructura productiva y social de brindar los recursos que
ésta misma necesitaba para sostener y acrecentar su nivel. Era, en otros términos, la expresién de la
escasez de factores, capital y trabajo, con cualidades especificas a los tiempos y mercados del
momento, que propiciaran la obtencién de ganancias compensatonas de su desembolso.

Después del extraordinario auge del perfodo de 1963-1967, se dejaban sentir signos clarfsimos de
sobreacumulacién de capital, sobre todo en la industria. Célculos efectuados, muestran claramente la cafda
de la tasa de rentabilidad del capital a fines de los afios sesentas, producto de! aumento de la composicién
técnica del capital frente a un ritmo comparativamente menor de incorporacién de fuerza de trabajo (no
compensado por el crecimiento de la productividad).2”

Aparente contradiccién se entrevé en el término acumulacién de capital cuando se dice que se
adolecfa de capital, pero una proposicion es consecuente a otra pues se refiere la sobreacumulacion
a la disponibilidad de medios de produccion, capital que su operacién no reportard una rentabilidad
superior proporcionaimente a los costos en todos los factores que su uso implica, es decir, que vale a
afirmar que se presenta una escasez de un tipo especifico de capital.

Esta oclusion estructural se manifest6 en diferentes Ambitos de la economia; la tasa de interés tendi6
a crecer pues ya no se contaba con afluencia de recursos como ahoiro intemo y base fiscal. En la
esfera monetario financiera se manifestaban las limitaciones de la produccion.

El primer y mas significativo impacto se dio en los precios, el cual se manifesté como la caida del
salario real. En términos estrictos de este analisis podria leerse este fenémeno como la transferencia
de valor via precios de la fuerza de trabajo al capital.

Declinaron también en términos reales la IBF y el PiB y las utilidades, El horizonte de la acumulacién
ampliada de capital se habia estrechado. Se presentaba la frontera para la inversién continua y
acompafada de una rentabilidad que estimulara seguir invitiendo. Es por elio que decreci6 la
inversion privada, aquélla hecha por los particulares, guiada estrictamente por el criterio de la
obtencién inmediata de utilidades.

27 bidem, pag. 52.



2.4 Politica de contratendencia de un deterioro estructural

La reticencia del sector privado a invertir fue neutralizada por el sector publico a través de mas gasto.
Se consider6 a la ampliacién del gasto e inversién publica como politica coirecta para reanimar la
produccién y contener el impacto negativo en el empleo. Estos tendrian que tener un efecto
multiplicador temporal y espacialmente, paradéjicamente en el ambito politico repercutio
contrariamente en el &mbito empresarial.

La nueva concepcién y el nuevo blogue se sostenfan en dos pilares: 1]La intervencién acrecentada del
Fstado era capaz de crear un efecto de arrastre que dotarfa a la economfa mexicana de condiciones de
crecimiento y estabilidad y a largo plazo resolverfa los problemas estructurales del desempleo y la
concentracién del ingreso; 2] a través de acciones tendientes a aumentar la participacién de los salarios en
el ingreso nacional, se lograrfan las condiciones de mercado necesarias para estimular la capacidad
productiva nacional, sac4ndola de su estancamiento,28

Al igual que se desembolsd en grandes obras de infraestructura rural y urbana se destiné una parte
considerable de recursos al gasto soclal. La politica salarial de casi todo el sexenio (1979-1976), fue
favorable al trabajo, se logré un nivel maximo historico en 1975, fue la cima de todo el periodo
analizado. También esta politica de ingresos al trabajo asumia el papel de la demanda estimulante de
la inversin y la produccion, pese a los resultados presentados.

Esperaban que el fortalecimiento del poder de compra por vfa del aumento de los salarios alentara una
mayor inversién: finalmente sucedié todo lo contrario: el aumento de los costos de la reproduccién del
capital (tanto de origen salarial como no salarial) deprimié ain més la inversién privada vuinerada ya por
tendencias de largo plazo.??

Al mismo tiempo se mitigaba el deterioro soclal ahondado durante afios. Y que afrontado de alguna
forma resultaria en el fortalecimiento y legitimacion politica del régimen, poco loable ai final del
régimen pasado. Una de las razones se hallaba en las pobres probabilidades de encontrar empleo, en
un contexto, por si fuera poco, de prevista contraccién econémica.

El peso del desempleo era agobiante, la relacién entre el incremento de la poblacién total y el de la
poblacién econémicamente activa entré en una fase distinta en los afios setentas. De 1950 a 1970 la
poblacién activa habfa crecido mds lentamente que la poblacién total, pero de 1971 en adelante la
situacién tendi6 a revertirse, acrecentando la amenaza del desempleo, ya que los contingentes de nuevos
trabajadores que se incorporaron al mercado de trabajo se acercaban al orden de los 600 a 700 mil
anuales,

La situacién del mercado laboral incidfa a su vez sobre la evolucién de la productividad, dificultando
objetivamente la reversién de las tendencias de estancamiento productivo que se mostraba asociadas al

28 Miguel Angel Rivera R. op. cit. pég. 73.

29 \idem, pag. 77,
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desarrolio desigual desde los afios sesenta. Merced al crecimiento explosivo de la fuerza de trabajo -
trabajadores jévenes sin experiencia previa- las empresas, principalmente las mds atrasadas, encontraban
terreno fértil para sobreexplotar al trabajador, con las previsibles consecuencias de retraso en la inversién

destinada a mejorar la productividad.30

Sin embargo, estos esfuerzos que en algin momento fueron considerados contingentes a un declive
pasajero en el tiempo, hubieron de prolongarse y profundizarse en la medida que mas se
manifestaban las oclusiones estructuraies.

El descenso de la produccién agricola parecia ser crénico, al igual que aumentaba el déficit
comercial. Este respondia tanto al descenso de las exportaciones primarias como al aumento del
precio de las impontaciones. La estabilidad de precios que se habia presentado en los aflos anteriores
en los paises industrializados y que explicaba en forma sustancial la estabilidad de precios internos
fue desquiciada, por, entre otras razones, la escasez relativa de materias primas; el tipo de bienes
que también México importaba, y que ya procesados de alguna forma por los paises desarroliados,
también se expresaban en mayores precios de los productos elaborados con ellos en el pafs.

La declinacion del sector agrario como proveedor de divisas agravd la situacién de la balanza
comercial, pues en algunos rubros comenzaba a ser deficitaria.

Es decir, la produccion de basicos habia descendido hasta el grado de no corresponder ya a la
demanda interna, provocando con ello el incremento de sus precios.

Es dificil establecer la direccion de la causalidad salarios-precios para este lapso. La escalada de
precios caracterizaba cada vez més al ambiente econdmico y social cuando abiertamente se inclind
por una politica que disponia la mantencién e incremento del salario real. Ha de considerarse la
concepcion del proceso inflacionario como un acto social de reasignacién del valor de la produccién
generada, un medio apresurado de revertir la caida de |a tasa de ganancia. Esto de una u otra forma
incidia en los precios, pues por una parte afectaba directamente los costos de produccion y de otra
desestimulaba la inversién privada, lo cual se expresaba en una oferta semirrigida, condicionante de
presiones inflacionarias.

También contribufan a la decadencia de la inversion y la produccién el incremento de la tasa de
interés; ya no se contaba con ese flujo vertiginoso de recursos que llegaban a ia esfera financiera y
posibilitaban la disponibilidad de crédito a moderados costos.

30 1bidem, pag. 71.
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Si bien no decayeron, los ingresos del gobierno, estos fueron rezagados con relacion a los gastos, 10
cual se expres6 en déficit fiscal. Recurriéndose para solventar momentaneamente este problema ai
endeudamiento externo.

En 1972 se puso en marcha Ia estrategia de elevado gasto publico, siendo el incremento cotrespondiente a
ese ano el mds elevado desde los afios veinte. Su fin era arrastrar a la inversién privada y crear un efecto
expansivo, fundado sobre la légica del efecto multiplicador del gasto piblico (pieza clave de la teorla
keynesiana), paralelamente se esperaba prorrogar la duracién del ciclo de crecimiento econémico, bajo la
expectativa de que un nivel de actividad econdmica creciente o sostenido generarfa una corriente de
ingresos fiscales (sobre todo porque la mayor parte de los impuestos son de tipo indirecto, y dependen por
lo tanto del nivel de produccién y ventas), que se suponfa retroalimentarfa el gasto pablico y su efecto
multiplicador.

La polftica tuvo iniciaimente relativo éxito: 1972 y 1973, el PIB crecié a una tasa de 7.2 y 7.5%
respectivamente, insinudndose una reactivacién de tipo general. Sin embargo, en 1974, la fuerte
disminucién del gasto publico ocasioné una baja en la tasa de crecimiento del producto (a 5.9%), que si
bien coincidié con una effmera recuperacién de la inversi6n privada, marcé una tendencia irreversible
hacia la crisis de 1976, 3!

Es decir, los elementos que favorecian el crecimiento con estabilidad, y ésta a su vez a aquél,
parecian encontrar obstaculos para esa continua simultaneidad. E! desarrollo compartido llegaba a su
fin, apresurado por las condiciones en que se sustentd y que ahora se revertian negativamente,
Describiase asf una crisis estructural que impedia que el crecimiento se diera en un marco de
estabilidad y orillaba a que el proceso de acumulacion se encauzara por caminos controlables y
predecibles para mantener |a tasa de ganancia acordes a las condiciones financieras intemacionales
contratando crédito.

..a diferencia del auge de 1963-1967, que habfa partido de un aumento importante de la capacidad
productiva {y correlativamente de la capacidad industrial sin utilizar), el auge artificialmente inducido en
1972-1975, se produjo en el contexto de numerosos "cuellos de botella”; sobre todo por el déficit en la
produccién de insumos industriales bésicos (como el acero que el Estado atendié tardfamente) y el
estancamiento de la produccién agrfcola que habla logrado sélo una reactivacién effmera,32

La recurrencia paulatina al crédito externo para hacer posible la continuidad del proceso econémico,
agilizado por el gasto publico, tal como se concebia en el ambito de la politica econ6mica, fue
convitiendose cada vez mas en necesario. La oposicion politica de ios grandes empresarios a la
presencia ampliada del sector publico y a diversas politicas gubernamentales se expres6 en su
reticencia a invertir y en un ambiente de incertidumbre; sin embargo, este conflicto politico y

31 Ibidem, pag. 81.

32 Ibldem, pag. 81.
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desanimo para invertir era también un reflejo de la disolucién de posibilidades reaies de acumulacién;
si las condiciones de produccién y mercados hubiesen sustentado las iniciativas de inversion,
garantizando montos atractivos de ganancias, hubiese coparticipado con la inversién y gasto publicos,
no era el caso.

Este poco afable ambiente politico tuvo diversas salidas, tales como las dictadas por la rentabilidad,
si no ya en la esfera de la produccidn, st en la del monetario financiero. Si el tipo de cambio era ya
vulnerable ante el persistente deterioro de la balanza comercial, se debilitaba aun més por la compra
y fuga de délares. La presién en aumento resultd en {a devaluacion de 1976.

Su repercusién inmediata se dio sobre los precios, que observé un aumento generalizado, al tiempo
que la tasa de interés se elevaba. Lo cual obstaculizaba la ya de por si disminuida disposicién a
invertir. A ello se sumaba la desavenencia politica de ios empresarios con el gobierno, describiéndose
asi un ambiente de incertidumbre propicio ante todo para buscar vias alternativas de valorizar el
capital, era el espacio propio de la especulacién.

La inversién y la produccién declinaron en un piano de inestabilidad del tipo de cambio. El aparente
medio de contencién no podia parar el problema sino momentaneamente. Los ddlares que entraban
salian a través de la especuiacion, no se contaba con los factores que de manera permanente
cubrieran las exigencias de divisas, ni que éstas respondieran al proceso de acumulacion sustentado
en la produccion de valores de uso y cambio.

Si bien en el ambito mundial se contaba con recursos financieros durante en que el pais recurrié a
ellos, principaimente a las instituciones internacionales de crédito, la deuda externa comenzaba a
representar una carga por el pago de intereses, pero sobre todo daba cabida a la injerencia directa de
esos organismos en la conduccidn de la politica econémica. La cual habria de definir los cauces
menos abruptos para reencontrar el camino dei crecimiento econémico, y de éste los recursos para
solventar el compromiso mornetario con el exterior. A cambio de apoyos crediticios se delineé para
1977 una politica que persegula la estabilidad de precios; su eje central fue la contencién de la
demanda, exactamente la fuerza considerada en los afios anteriores para reanimar la inversién y la
produccion,

La politica de precios controlados que en aflos recientes habia favorecido el repunte del salario real
ahora era relacionado mas por el lado de la oferta, garantizaria precios del mercado estimulantes
para la produccién, de este modo se lograria hacer frente a la escasez de algunos productos.

La politica salarial se relacionaba con la demanda y su impacto en los precios, mas que en los costos
de las empresas. De igual forma, la inversidn privada tendria repercusiones alcistas en los precios,
por lo que se necesitaba en un primer momento de tasas de interés elevadas para contenerla.



También con el tipo de cambio devaluado y los préstamos en reserva, disminuirian los impulsos
especulativos ai tiempo que se desistiria de importar, y a su vez repercutiria en mas contraccién de ia

produccién y el empleo.
La reestructuracion habia de formaiizarse bajo ciertos iineamientos administrativos:

Como parte de la llamada "reforma administrativa® se creé una nueva Secretarfa de Estado (de
Programacién y Presupuesto), en la que quedaron ubicadas figuras de alto personal tecnoburocrético que
defendfa la tesis de control de gasto pablico y la eficiencia capitalista. Para fortalecer la tasa de plusvalfa se
adopté un estricto control salarial que mantuvo el incremento de los salarios reales en un 4-8% por debajo
del incremento del costo de la vida.33

El plan no lleg6é a apiicarse del todo. De nueva cuenta sucedian diversos acontecimientos en el
ambito mundial. Las economias de los paises industrializados acusaban una escasez de recursos
energéticos, debido en parte al arreciamiento de la politica comercial de los paises petroleros de la
OPEP. Se intensificé la exploracion y explotacion de los mantos petroliferos de México. Fue
confirmada la existencia de bastas reservas de petréleo, y al mismo tiempo la de una politica de
gasto y endeudamiento sin igual.

2.5 El auge efimero del petréleo

Los recursos financieros que los paises drabes depositaban en las instituciones privadas de crédito
mundial en occidente eran requeridos por pafses como México. Se disponia entonces de crédito a
tasas de interés accesibies, no sélo por su nivel, sino por la garantia para ambas partes, prestamistas
y deudores, de que la fiuidez de recursos seria continua y en aumento para el pals.

Se abandon¢ el plan de crecimiento que se basaba en la contencién del gasto y |a demanda. Estos se
reimpulsarian intensivamente. No era ya la inflacion un problema central que desquiciara los cauces
sanos de la reinversion y produccién, es decir, la acumulacién continua de capital.

No hubo topes salariales, por el contrario, el salario nominal crecié casi a la par que la inflacion, aun y
que no se mantuvo el salario real al nivel de 1975y 1976.

La inversion se reactivo, por un lado ia inversi6n plblica se extendié a las ramas que conducian a la
extraccion petrolera y en infraestructura que posibilitaria el avance industrial, y por otro, la inversién
privada encontr6 mercado propiciado por mismo gasto plblico y el entorno econémico general.

33 Miguel Angel Rivera, op. cit. pag. 84.
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Cambid ia concepcién del empleo dentro de los lineamientos de la politica econdémica, de ser
contemplado como resultado al que debia tender el funcionamiento de lo dispuesto para otras
variables a un problema social que debfa ser afrontado directamente, y por ello considerado
administrativa y programaticamente.

..no es sino hasta 1977 cuando en el marco de la reforma administrativa y dentro del proceso de
planeacién, programacién y presupuestacién, se inicia una accién formal para definir objetivos, estrategias,
polfticas y programas en materia de empleo. 34

Para ellos se conformd el Grupo Intersectorial para la Programacion del Empleo, la Comisién
Consultiva del Empleo, comités o grupos de empleo formados dentro de los comités encargados de la
planeacién estatal de desarrollo, "campos especializados”, que tienen a su cargo el apoyo técnico a
los mecanismos intersectoriales establecidos, como la Direccion del Empleo, de la Secretaria de
Trabajo, y la Subdireccién de Programacién del Empleo, de la Secretaria de Programacion y
Presupuesto.

Fue la Comision Consultiva del Empleo la que present6 al ejecutivo el Programa Nacional de Empleo,
del cual incorporaron sus planteamientos al Plan Global de Desarrollo 1980-1982, el que se orientaba
"fundamentalmente hacia la creacion de empleos”.

Partia esta politica de un diagnostico en el que se reconocia que la forma de produccion ilevaba
intrinsecamente una tendencia que resultaba en la exclusién de un basto grupo de trabajadores. Se
diferenciaba de! andlisis marxista en que éste consideraba la necesidad del capitalismo de contar
permanentemente con un ejército de reserva. Situacion que los planes y programas tuvieron el
propdsito expreso se superar completamente.

La trayectoria seguida por el desarrollo econémico del pafs en las Gltimas cuatro décadas, muestra la
adopcién de un modelo sustentado en una estrategia que postulé el crecimiento del sector industrial como
eje dindmico de la economfa, subordinando a los sectores agropecuario y de servicios. La idea era que la
produccién substitutiva de importaciones adquirirfa una dindmica suficiente para garantizar paulatinamente
no sélo el abastecimiento de esos bienes sino con posteridad, un remanente exportable... Paralelamente la
situacién trasmitirfa su dinamismo al resto de la economfa a través de la difusién del programa técnico, de
la venta de insumos a precios reducidos, de la absorcién de mano de obra a niveles de productividad e
ingresos crecientes y de la produccién ampliada de bienes basicos para la poblacién. 33

Y en efecto, la economia mexicana logré significativos avances en su crecimiento y conformacion
estructural sustentandose en este "patrén de desarrollo".

34 Clara Jusidman de Bialostozky, "Politica de empieo en México", en Lecturas No. 51, Ed. F.C.E., México, 1983, pags. 160-173.

35 bidem, pag. 162.
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Jaindustrializacién  substitutiva  de  importaciones  constituyé  un  patrén  de  acumulacién
extraordinariamente eficaz como impulsor del crecimiento. Aunque elemental, la conclusién debe
subrayarse, pues, en los tiempos que cotren, la ideologfa dominante oculto y/o rechaza esa evidencia, 30

No obstante este desenvolvimiento econémico, se sucedieron efectos diversos.

Los efectos ocupacionales de las distintas etapas del proceso industrial, positivo en la primera de ellas,
fueron reduciéndose paulatinamente. El paso de una a otra etapa no trajo como consecuencia un proceso
paralelo de integracién del aparato productivo ni, por tanto, el previsible efecto multiplicador del empleo
derivado de la expansién industrial,

Los esquemas de produccién de las empresas, las tecnologfas y los patrones de consumo se fueron
apartando de los recursos naturales y humanos disponibles en el pafs, asf como de los tamafios y las
necesidades de los mercados internos.3”7

La desocupacién, como consecuencia de las caracteristicas adoptadas por las condiciones
especificas de acumulacion, se manifestd en diversas ramas y sectores de la economia.

Las caracterfsticas estructurales del funcionamiento del sistema econémico condicionaron la dindmica del
sector industrial y con ello la de otros sectores. En este contexto, debido al papel que le asignaron, el
sector agropecuario disminuyd su capacidad de expansién futura y acentud su caricter de generador
primario de divisas, de bienes de consumo, materias primas y mano de obra barata. Para apoyar tales
funciones se impulsaron decididamente las esferas capitalistas de la actividad agropecuaria, relegando las
zonas temporaleras marginales de autoconsuma. Se dio un cambio en los patrones de cultivo, se produjo
un mayor grado de mecanizacién y se redujo la superficie cultivada disminuyendo la capacidad de
absorcién de mano de obra por la actividad agropecuaria38

Las repercusiones no podian evitarse con la reorientacion politica exclusivamente, pues respondia su
origen a la disposicion de diversos factores econdmicos y sociales para propiciar la formaclon y
crecimiento del capital.

El patrén de crecimiento sélo pudo sostener su dinamismo inicial a costa de una acumulacién cada vez
mayor del control del mercado en una cuantas empresas. La concentracién de la actividad productiva
limité progresivamente el ritmo de crecimiento de la tasa de ocupacién.3?

36 José Valenzuela, en el prélogo a_Liberacion e Inestabilidad econdmica en México de Arturo Huerta G, Ed. Diana y Fac. de Economla,
UNAM, México, 1992, pag 14.

37 Clara Jusidman, op. cit. pag. 162,
38 \bidem, pag. 163,

39 1hidem, pag. 162.
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Tesis similar al proceso seguido en el andlisis marxista, en el que la rentabilidad condiciona la
concentracion de capital y define la insercion de factores productivos. No importando que
técnicamente y como valor de uso un equipo se subutilice, siempre y cuando reporte valores de
cambio que se expresen en precios y montos de ventas que reditien amplios margenes de utilidad;
aun mas que aquel equipo utilizado en mayor proporcion de su capacidad pero que no cree ni la
cantidad ni el tipo de productos destinados a un mercado limitado. El desembolso que se requeria
para e! primer proceso y hubo de ser mucho mayor que para el segundo, implicaba una concentracion
de capital que propiciaba reiteradamente su pronunciamiento. Es decir, una tendencia del capital que
se retroalimentaba.

Sin embargo, este analisis atribuye, ademé&s de estas situaciones objetivas, en parte importante el
origen de la estructura distributiva de! ingreso y el empleo a !a politica econémica.

Las politicas econémicas gubernamentales contribuyeron a generar las condiciones apropiadas para un
proceso acelerado de industrializacién y a impulsar el crecimiento econémico. Sin embargo, al no
considerar explicitamente objetivos y politicas bien definidas en materia de empleo y de distribucién del
ingreso, apoyaron también la consolidacién de un esquema en el que paulatinamente se irfan acumulando
los problemas de insuficiencia de oportunidades de participacién productiva y de acceso a satisfactores
basicos para la mayorfa de la poblacién. 40

En consecuencia, se afront6 el probiema del desempleo en el &mbito de ia politica econémica con e!
objeto expreso de superario,

Como objetivo de largo plazo el programa postula que la sociedad proporcione a toda la poblacién que lo
demande empleo productivo en situaciones que retnan al menos los mfnimos establecidos por fa ley en
materia de remuneracién, jornada laboral, seguridad en el trabajo y condiciones adecuadas para su
desempefio, 4!

Contemplaba la politica general cuestiones que directamente incidian en la ocupacién de trabajo,
pero también el empleo equilibrado de los demas factores productivos. Se trataba de revertir 1o que
se habia sustentado en condiciones sociales y econémicas especificas, y no se cumplié con las
caracteristicas necesarias para propiciar !a continuidad de la acumulacién.

Si se opté por la insercién de equipo y medios técnicos fue porque ellos reportarian la calidad y
cantidad de productos que permitian la presencia definitoria en el mercado y consiguientes margenes
de utilidad. No importaba que disminuyera la correlacién capital fijo y personas empleadas, ni que
poco estuviera integrado un proceso técnico importado al conjunto de la economia, si la produccién,
aunque menor a la potencial, encontraba mercado y significaba un desembolso rentabie.

40 1bidom, pag. 163,

41 1bidem, pag. 166.
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El programa contenia politicas que incidian en tales cuestiones basicas:

..crecimiento econémico y de las formas en que se genera el excedente; elevacién de las condiciones de
vida y de trabajo, y redistribucién de la poblacién y de la actividad econémica en el territorio nacional. 42

El ambiente econémico requerido para garantizar los empleos programados habrfa de constituirse
por:

..1)un aumento sostenido del producto nacional; 2)la combinacién éptima de ritmos de crecimiento de las
actividades econémicas; 3)la incorporacién adecuada del progreso técnico, 4}la adaptacién dindmica
entre fuerza de trabajo y aparato productivo; y 5)la atenuacién de la heterogeneidad estructural,
atendiendo a los sectores informal urbano y tradicional rural.43

E! aumento sostenido se conseguiria por medio de ia inversion continua, la cual habia de fomentarse
y propiciarse si se presentase un determinado nivel de excedente econémico, y que podia traducirse
en ahorro. Era necesario que también se contara con la disponibilidad de suficientes divisas que
implica la inversién con alto coeficiente de importacion para la produccion. Y por ultimo la superacién
de los estrangulamientos, la referencia parece ser mas a la existencia de factores en el mercado para
la produccién que precisaran los nuevos procesos productivos, asli como la infraestructura en la cual
habrian de desarrollarse, que a la ampliacién del mercado interno como medio para conseguirlo.

Se consideraba como relacion dptima de recursos para el crecimiento, aquella configuracién en
ramas y sectores que perfilaran una mayor integracién interna entre éstos, apegandose mas a su
existencia en el pals. Siendo la fuerza de trabajo un factor en abundancia y el objetivo crear
condiciones para darle cabida en la actividad econdmica, habria de fomentarse aquellas &reas o
ramas que repercutieran en ello.

En tal sentido, los rasgos que asumiera la produccién en cuanto al aspecto tecnolégico, tendria que
ser compatible con la ocupacion al mismo tiempo que con la productividad de los factores, situacion
dificil de lograr en un contexto de progresiva exclusion de la fuerza de trabajo en la operacion directa
de la generacion del producto.

Paralelamente al impulso técnico tendria que fomentarse la capacitacin de los trabajadores, activos
y potenciales, para evitar la escasez de mano de obra calificada. Era otro el estadio industrial que
vivia el pafs, reconocido en sus posibilidades y limitaciones de acumulacion, sobre lo cual habria de
instrumentarse diversas medidas para propiciar su continuidad, asf como para atenuar sus efectos

92 \p1dem, pag. 167.

43 |bidem, pag, 168.
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adversos en la sociedad. Se consideraron entonces variados aspectos que atender por medio de la
politica econémica; ellas fueron las sigulentes:

El concepto de heterogeneidad estructural se referfa a la dispersion de formas de produccién que
propiciaba por lo mismo, ia diversidad de niveles de productividad. Se expresaba ello en la dispandad
de Ingresos y la faita de correspondencia entre las proporciones y caracteristicas de los productos
ofrecidos de unas a otras unidades productivas en algun sector o rama de la economifa.

El lamado segundo nucleo de la estrategia del empleo alude al mejoramiento de las condiciones de
vida de los trabajadores. Considera fundamental el aprovechamiento del ingreso en forma indirecta,
es decir a través del gasto en vivienda, salud, educacién, etc., mas que a las remuneraciones
directas. No hubo un pronunciamiento expedito sobre la politica salarial respecto a este punto.

El tercer nucleo se referfa a la distribucion y crecimiento de la fuerza de trabajo; no hubo tampoco
una proposicién clara respecto a la cuestion demogréafica; sf a la reorientacién de zonas densamente
pobladas. Las zonas con grandes concentraciones de gente acarreaba, como lo era el proceso de
sobreacumulacion de capital en el analisis marxista para la rentabilidad y dindmica de la
acumulacion, una condicion que significaba problemas para la reproduccién social de la sociedad y
el capital desde luego.

El conjunto de politicas econdémicas sintetizaban la orientacién econémica por el Estado, sin obstruir o
sustituir la Inversién privada. Las acciones que se realizarfan abarcarian los siguientes 4mbitos:

Politica de crédito. Se impuisaria la ampliacién del crédito otorgado por el gobiemo, bajo el criterio
del ensanchamiento de la ocupacion. No se especificaba del todo el origen de los recursos que serian
asignados al credito, pero era indiscutible que la fuente habria de encontrarse en el financiamiento
externo o las divisas obtenidas via venta de petrdleo.

Politica de gasto publico. Se expresa la importancia del Estado en la rectoria de la economia.

En el corto plazo el gasto publico debe garantizar un nivel mfnimo que asegure el ritmo de crecimiento de
la actividad econémica y, en el largo, constituya el instrumento principal de! Estado para influir en el ritmo,
la orientacién y el contenido del desarrollo. Por lo tanto, se convierte en un elemento central de la politica
de empleo.14

Politica fiscal. Dentro de los estimulos y condicionamientos para propiciar la inversién privada y
generar empleos destaca el punto en el que se propone: "2) la sustitucién del uso de la némina como

44 1bidem, pag. 171.
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base de calculo de los impuestos a las empresas y de las aportaciones patronales a los fondos de
seguridad social y vivienda de los trabajadores.” 45

Ese cambio de criterio fiscal abandonaba toda carga que hubiese podido repercutir contrariamente
entre el empleo y los ingresos de los trabajadores. La contratacion quedaba exenta de algln costc
adicional a su precio, el salario,

Servicio Nacional de Empleo. Harfa frente a lo que en la teoria neoclésica conociase como empleo
friccional y estructural; respondia el primero en buena parte a la ineficiencia de los canales de
comunicacién entre oferta y demanda de trahajo (Samueison).

Este programa comprende el establecimiento de una red nacional de servicios de empleo que facilite la
vinculacién arménica entre oferta y demanda de mano de obra en el corto plazo, propiciando una eficaz
colocacién de trabajadores en puestos productivos y una adecuada cobertura de las necesidades de
recursos humanos que plantea el proceso de desarrollo del pafs.10

Planeacién_de recursos humanos. En el mismo sentido de! punto anterior, la educacién de ta
capacitacion y calificacion de la fuerza de trabajo habria de ser acorde a los nuevos procesos
productivos, generando el tipo de fuerza de trabajo requerido para elio. Se consideraba necesario el
cambio del sistema educativo para conseguirlo.

El sustento de esta politica del empleo, de su administracién y programas, era el impulso que a toda
la economia daba la explotacion y exportacién petrolera, y antes que ello, el endeudamiento externo
que e! mismo petréiec avaiaba,

Los requerimientos de crédito externo procedian en vitud de la existencia de recursos en el ambito

financiero internacional. Situacién que se expresaba en tasas de interés bajas. Fue por ello que tanto
el sector pablico como el privado contrajeron grandes volimenes de deuda.

El sector privado argiiia su proceder a la creciente absorcién de! sector publico de! ahorro interno.

En el perfodo 1979-1981, por ejemplo, la inversién pudblica explicé un 56% de la inversién total en tanto el
ahorro del gobierno sélo llegé a un 5% de la inversién total (incluye variacién de existencias), 47

w11 BSTA TSI
e i 172 SALIA B LA BRL

47 José Valenzuela F., op. cil. , pag. 62.
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Han de sefialarse aspectos compensatorios de dicha situacion 48: i bien el gobierno absorbe ahorro,
compensa la disponibilidad de recursos retenidos mediante la politica fiscal.

El sistema (fiscal) es injusto porque favorece al ingreso proveniente de la propiedad del capital en contra de
la proveniente del trabajo; debido a una multitud de omisiones y exenciones que no tienen paralelo en
otros pafses con objetos econémicos y sociales tales como los de México.49

No bast6 el uso del ahorro interno para emprender las obras y acciones que habia reasumido el
Estado. Hubo de recurrirse crecientemente al ahorro externo, més por las exigencias de ia modalidad
de industrializacién durante décadas que por el agotamiento del ahorro interno.

...el ahorro nacional se eleva bastante pero en menor grado que la inversién total, de donde el creciente
peso del financiamiento extemno. Habtfa quie advertir: es muy probable due buena parte del déficit externo
se explique més por las desproporcionalidades estructurales internas que por problemas derivados de un
ahorro insuficiente, Para el caso, lo que cuenta es el ahorro de divisas pues el ahotro nacional no libera -
por lo menos en la medida necesaria- los recursos capaces de producir bienes de capital, 39

El gran flujo de recursos al pais condujo al ensanchamiento de la produccion, tanto del sector publico
como del privado, Inherente a ello, continuaron agrandandose las importaciones. Aun asi, el PIB
observo la tasa de crecimiento mas grande de la historia en el pais en 1981. Fue de tal modo porque
las exportaciones petroleras, junto con la inversion extranjera indirecta y préstamos del exterior,
garantizaron el cubrimiento de los bienes y servicios importados. El boom petrolero permiti6 ademas
el despliegue de la infraestructura propia para la explotacion de petrdleo, la de diferentes ramas y
sectores. Sin embargo, acentud el mismo funcionamiento de la industria presentado hasta entonces.

~.algunos estudios empfricos sobre la economfa mexicana han comprobado que en perfodos de
crecimiento rdpido, como el perfodo 1978-1981, los segmentos de la demanda de productos industriales
cuyo dinamismo es mayor son aquellos que tienen un méas fuerte contenido de importaciones (tal es el
caso de los bienes de consumo durable y sobre todo de capital).51

El activamiento de algunas ramas o sectores no respondié a! criterio aquel enunciado en el Programa
Nacional de Empleo y en el Plan Nacional de Desarrollo, en los que se consideraba pertinente para
un desarrolio equitibrado interno entre sectores seleccionar y consolidar los procesos productivos que
se integraran més a la dindmica intema de la economia. Por el contrario, el motivo de !a rentabilidad,

48 Tanlo aulores como José Valenzuela, Miguel Angel Rivera, Hoctor Guillén Romo, de lineas anallticas convergentes, como do aquellos
ublcado.s en ofras perspeclivas ledricas, (enlre estos Ultimos se ubican a quienes consideran el "modsla autalimitativo” como concepto oxplicativo
de la crisls en México, Rolando Cordera y Carlos Tello entre ellos), conciben la politica fiscal, respondiendo cada uno a un significado especifico

su andlisis respectivo como factor Impuisor de la acumulacion de capital, y al mismo tlompo un elemento, que hubo de convertirse en punto
susceptible do esa acumulacion,

49 Nicholas Kaldor, citado en José Valenzuela F. op. cit. , pag. 63.

50 José Valenzuela, op. cit,, pag. 62.

o1 Héctor Guiiién Romo, Orligenes de la crisis en México 1940/1982, Ed. Era, México, 1984, pag. 110.
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proyectada en un ambiente que auguraba el continuo crecimiento de los mercados internos y que
parecia garantizar la realizacion de las utilidades; y por lo tanto respaldaba el desembolso de capital,
propio o prestado, fue el aspecto que predominé en dichas circunstancias.

En resumidas cuentas, el auge petrolero no pemitié por sf solo contrabalancear la degradacién de los
intercambios con el exterior. Ain més, debido a la estructura sectorial del crecimiento que favorece los
sectores con alto contenido de importaciones, el auge petrolero, en medio de una severa crisis
internacional, agravé los desequilibrios que desde hace mucho tiempo sufre la economia mexicana,32

2.6. La crisis estructural, acentuada por aspectos coyunturales adversos

Agravé o tan sélo postergd los efectos insalvables de una economia sustentada en un proceso
"substitutivo de importaciones” trunco, en particular la fase que requeria de la generacion interna de
bienes de capital para propiciar la continuidad de la acumulacion. Esta fase no cumplida cabalmente
habria de manifestarse tarde o temprano en déficit en cuenta corriente, pues sdlo momentaneamente
se habfa salvado el escollo mediante ia entrada de ddlares por concepto de exportaciones petroleras.

Pero no todo el caudal de divisas tenia su contraparte real en el mercado interno. Antes hien, ello se
expres6 en aumento de precios. Buena parte dei flujo de recursos encontré acogida en el sistema
hancario, mientras éste fortalecia su poderio y propiciaba la concentracién capital, vinculdndose en
grandes grupos financieros; con la coparticipacion de la industria, el comercio, servicios diversos. Los
bancos mas grandes ampliaron su cobertura hacia el exterior, reiacionandose con los centros
financieros internacionales. La banca mexicana entraba asi al selecto y lucrativo mundo de los
prestamistas internacionales, incluso dei mismo gobierno mexicano. Muchas de las divisas que
entraron por concepto del petrdleo fueron dispuestas en el ciclo dominado por este sistema bancario.

Fue esta una etapa en la que coexistieron también tasas crecientes de la Inversion Bruta Fija, el PIB,
la poblacién y las utilidades, excepto el salario real, que vio decrecer el nivel logrado en 1976
paulatinamente, salvo 1981, en el que hay un ligero repunte. Se manifestaban presiones
inflacionarias en diferentes ambitos de la economia. Al tiempo que, aun cuando observaban cambios,
las tasas de interés internas y ei tipo de cambio enfrentaban condiciones que en algin momento
podrian vulnerar su comportamiento. Expresién de ello era la permanencia momentanea de las
divisas en el pals, ya fuera en forma prevista, por concepto de importaciones de mercancias y
servicios, o bajo la égida de la especulacién. Los délares, no sélo los conseguidos a cambio de
petrdleo sino los de mediante débito al exterior eran transferidos al exterior.

Raros son los andlisis que destacan el hecho de que a menudo los mismos pafses aparecen en el activo y
en el pasivo de los bancos comprometidos en actividades internacionales.

52 |bidem, pag. 112.
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..Asf, la gran paradoja que comenzaron a conocer los pafses subdesarrollados a finales de los sesentas y
principios de los ochenta fue la existencia, al lado de un endeudamiento externo publico, de una
importante salida de capitales privados que por su importancia aseguran una parte importante del
financiamiento del déficit récord de los Estados Unidos.?3

El climax de esta situacién se manifest en la casi total erosién de divisas en el Ambito monetario
interno. Se hizo mé&s inminente la incapacidad de cubrir las obligaciones con el exterior, y atin mas,
se obstruia la continuidad de los diversos procesos productivos internos, es decir, dado el elevado
condicionamiento de la planta productiva por la disponibilidad del capital y equipo de los paises
desarrollados para su operacién y renovacion, y dado que la capacidad para allegarse esos factores
estaba en funcién de la existencia de divisas, se evidenciaba un impacto adverso para la economia
en su conjunto. Esto no era sino la convergencia de sucesos coyunturales con la caracterizacion
estructural de la dependencia tecnoldgica.

Dentro de los aspectos coyunturales, los elementos de mayor fuerza eran el alza de las tasas de
interés internacionales y la caida del precio del petroleo. Hechos que si bien no eran imposibles de
esperar, no se previeron en los planes de la economfa. Por lo mismo que el flujo de recursos
financieros se sustentaba no sélo en el ingreso presente por concepto del energético sino en la
previsible continuidad del mismo; se precipitd el desenlace, la produccion en distintos sectores estaba
cerca de detenerse a consecuencia del incremento de costos, esta vez del capital.

La misma situacién de insolvencia financiera la experimentaba el gobierno ante el exterior. Esto,
sabida la significancia de su presencia en la economia, habria de traducirse en mayor estancamiento.
Eran, por lo tanto, evidentes Ias dificultades para la continuidad del proceso de acumulacién de
capital, y el riesgo patente de su contraccién.

..la actividad especulativa ejercida por los bancos, en condiciones existentes de fractura del proceso de
acumulacién de capital y de pdnico financiero, panfa en peligro la estabilidad de todo el sistema de crédito
y podfa llevar a una ruptura de la circulacién capitalista,54

Era imperativa la intervencion gubernamental en el sistema bancario y su manejo del ambito
cambiario para tratar de revertir su virtual disolucién. Habria de reconsiderarse el papel de la banca
en la formacién de capital en las diferentes areas de la economia y su saneamiento mismo. De esta
manera se liev6 a cabo la nacionalizacion de la banca.

En sftesis, la nacionalizacién de la banca entendida como parte del proceso de reorganizacién del
capitalismo mexicano ante la crisis {y no simplemente como un hecho consumado al calor de un virtual

crack del sistema bancario) tenfa como funcién principal racionalizar el manejo de las tenencias de divisas
e instaurar un control de cambios.53

53 &ctor Guillén Romo, El sexenio de crecimjento cero, México, 1982-1988; Ed. Era, México, 1890,pag. 142
54Mlguel Angel Rivera, op. cit. pag. 106

SSibidem, pag. 108.

82



Por otra parte, no era posible, ante la escasez de divisas, hacer frente a los compromisos contrafdos
con el exterior. Estos se habfan adquirido con organismos oficiales internacionales como el FM, los
cuales condicionaban el uso de los recursos de este organismo, para asegurar el reembolso, a llevar
a cabo una cierta politica econdmica. Es asf que se firma la carta de intencién en agosto de 1982 con
el FML, en la que se especifican ciertas pautas en los diferentes rubros de la economia; en el fiscal se
trataba de "reducir al déficit plblico a su maxima expresion posible"; en el monetario se "recomienda
la fijacion de topes cuantitativos a la expansion del crédito, sobre todo al sector plblico y la
instauracion de tasas positivas de interés”, en las relaciones con el exterior, 1a devaluacion y 1a libre
movilidad de capital y mercancias. Un aspecto en el que no sélo habia de repercutir dicho conjunto de
medidas, sino que era condicion necesaria para su realizacion, la distribucién del ingreso.

El dmbito salarial tiene una particular importancia en los programas del FM!, A este respecto, se busca un
freno del crecimiento a mediano y largo plazos de los salarios reales y, cada vez més a menudo, una
disminucién en el corto plazo, El Estado trata de poner el ejemplo limitando el alza de los salarios de los
empleados piblicos., Ademds, en los pafses en los que disponen de una legislacién social relativamente
elaborada los programas incluyen medidas referentes al modo de determinacién de los salarios en el sector
privado. Estos apuntan a suprimir los sistemas de indexacién de los salatios con la inflacién constatada,
sustituyéndolos por un sistema de indexacién de los salarios con la inflacién prevista.30

2.7 La politica estabilizadora en un contexto estructural inestable

Este fue le marco en el cual se emprendid la politica de estabilizacién para lograr el crecimiento. Las
lineas de esta politica, ademés de hacer frente inmediato a las manifestaciones de la crisis, algunas
de ellas coyunturales, expresaban una altemativa en el modo de acumulacion de capital
caracterizado econémica y socialmente,

.Ja década de los ochenta nos muestra lo que debemos entender como perfodo de transicién entre el
viejo patrén de acumulacién, y aquél nuevo y destinado a remplazarlo: patrén que hemos denominado
secundario exportador. %7

Apuntaban a ello las politicas de largo y corto plazos. En conjuncién, ambas buscaban superar una
manifestacion de la crisis, la inflacién, y el crecimiento de la produccién, para la generacién del
excedente que exigfa el capital tanto intema como externamente. El Plan Nacional de Desamolio
(mayo de 1983) y el Programa Inmediato de Reordenacién Econ6mica (PIRE, diciembre de 1982) se
guiaban en lineas generales por las pautas de estabilizaciéon del FMI sefialadas atras: reduccion del
déficit pablico mediante la reduccion del gasto y el aumento de los ingresos piblicos, en la
concepcion de que es directa a ésta la del déficit externo; elevacién de la tasa de interés y
estabilizacién del mercado cambiario a través de la reestructuracién de la deuda externa y de un
politica cambiaria realista "bajo ia autoridad y soberania monetaria del Estado”.

g_‘;H. Guillén Romo, El sexenio de crecimients cero, pag. 40.
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Si bien en el PIRE se menciona: "Actuar bajo el principio de rectoria del Estado y dentro dei régimen
de economia mixta que consagra la Constitucién de la Republica"; también en este programa se
anuncia la "continuacién de obras de infraestructura social y econémica en procesos con criterios
estrictos de selectividad". En tanto en el PND se enuncia un esquema racional de subsidios y de
mecanismos de control de precios; es decir, se planteé la restriccion de diversos gastos del gobiemo.
Por otra parte, se dio cauce a las fuerzas productivas hacia la demanda externa: "Apoyo selectivo a
ramas y empresas de mayor absorcién de empleo, produccién de bienes basicos y estratégicos y
generadores de exportaciones".

Se trataba de recuperar la capacidad de crecimiento sobre bases diferentes al : "Racionalizar y
reorientar la demanda, apoyar de manera gradual y selectiva la capacidad de oferta nacional, ajustar
los precios relativos de los factores de la produccion y de los bienes basicos y servicios internos en
relacién con el exterior". Pero las bases sobre las cuales habria de fincarse {a actividad productiva
eran las mismas que debfan contener el proceso infiacionario a ia vez que "proteger el empleo". Se
implantaba tal politica salarial, ademas de considerarse primordial para la contencion de costos, por
su impacto en la conformacion de ahorro suficiente para emprender la inversion y la produccion, a
riesgo, en el caso contrario, de trastornar el comportamiento de los precios y la actividad econémica
futura.

La dnica manera (seglin el andlisis hayekiano) de aumentar la produccién y mejorar la eficiencia es
aumentando el ahorro voluntario, es decir, difiriendo al futuro una parte del consumo presente. Sélo
después de que se ha ahorrado es cuando puede invertirse legftimamente, Pero como los grupos de
mayores ingresos tienen una propensién al ahorro superior a la de los grupos de menores ingresos, una
politica de aliento al ahorro consistitfa en una redistribucién de ingresos de los pobres a los ricos a través
de una serie de medidas como mantener tan bajo como sea posible los servicios sociales y sobre todo los
salarios 38

Y en efecto, se instaurd una politica salarial diferente a la de la década pasada.

A partir de 1983 se asiste a un cambio fundamental en los mecanismos de regulaci6n salarial. En lugar de
ajustes retrospectivos, las revisiones salariales se efectdan con un enfoque a futuro, es decir, los
incrementos salariales se otorgan en funcién de la inflacién esperada. La desgracia, para la clase
trabajadora, radica en que la inflacién esperada siempre se ha visto retrasada por la inflacién efectiva. En
estas condiciones, a pesar del aumento en la frecuencia de las revisiones salariales, el salario real de la
clase trabajadora se ha visto muy mermado, sobre todo después de 1986, en que los aumentos de los
salarios mfnimos corren muy por debajo de los aumentos de los precios. En efecto, Rudiger Dornbush
evaldo la cafda del salario real en 80.3% promedio anual durante 1982 y 1988.59

Se establecia no sélo el control de un factor considerado inflacionario, sino que se daba oportunidad
al replanteamiento de las condiciones de acumulacion. En particular, como lo contemplaba la teorfa
marxista, como una fuerza contrarrestante del descenso de la tasa de ganancia, al menos un sustento

SBiéctor Guilién Romo, El sexenio....pdg. 25.
59bidem, pag. 84.
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para emprender la competencia, sobre todo la externa. De ese modo se reactivé la produccién, no sin
dejar secuelas negativas en el empleo.

Sin duda, el sobrendeudamiento, el recorte de gasto piiblico, y el aumento de las tasas de interés bancario
ahondaron el impacto de la crisis en el sentido explicado. Sin embargo, la situacién econémica no alcanzé
la productividad recesiva que podfa suponerse, ya que se pusieron en marcha fuerzas contrarrestantes: ...1)
la dependencia de los salarios (cuya consecuencia, es el aumento de la rentabilidad empresarial) y la
depreciacién del tipo de cambio; 2) la renegociacién de la deuda externa; 3) el mantenimiento parcial de
los subsidios a la acumulacién de capital.®9

Es asi que pudo observase una reanimacion de la produccion y las exportaciones. Varios andlisis,
hechos desde diferente posiciones tedricas, atribuyen este auge exportador manufacturero al
deterioro del salario real.

El tipo de cambio real y los salarios reales fueron los conductores principales utilizados por el gobierno
para alcanzar la competitividad externa.®!

Se precisa més a uno de los elementos, el tipo de cambio, como expresion del elemento que en
Ultima instancia propicio la animosidad exportadora, el satario.

£l auge de las exportaciones se ha apoyado preferentemente en el hecho de que la depreciacién del peso
ha permitido proyectar internacionalmente la extraordinaria disminucién de los salarios en México; de tal
manera que, a pesar del incremento de otros costos de produccién, los exportadores y los inversionistas
extranjeros han contado con una fuente abiertamente compensatoria para fortalecer su competitividad y
extraer ganancias extraordinarias.0?

Ademas de representar el descenso de costos en los productos exportables y de ese modo
competitivos, a estos productos habia de tratarse de enconirarles salida en el exterior; la demanda
interna se habia contraido por la caida del poder adquisitivo de diferentes sectores, principalmente los
asalariados.

..en el perfodo 1982-1987 el crecimiento de las ventas externas responde a circunstancias coyunturales y
artificiales: la cafda de la demanda internay la devaluacién del peso.93

La contraparte de este signo halagiiefio del comportamiento de las exportaciones se presenté con el
aumento de las importaciones, en algunos casos mas que proporcional. No obstante ello, no hubo una
plena sustitucion de las exportaciones petroleras por manufactureras, |as primeras continuaron
ocupando una proporcién importante de las exportaciones totales.

60Mlguel Ange! Rivera Rios, op. cit. , pag.139.
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Los superdvit de comercio exterior de 1982 a 1987 se logran en un marco donde el PIB cae 1.5% de
1981 a 1987 (representando una calda de 14.4% de PIB per capita), y la inflacién de diciembre de 1981 a
diciembre de 1987 tiene un crecimiento promedio anual de 91.9%. La generaci6n de superdvit en
comercio exterior, ha sido un costo de una severa contracciébn econémica que compromete el
crecimiento futuro y la estabilidad de precios, dado el proceso de descapitalizacién y deterioro de la
capacidad productiva que ello origina.84

La politica econémica contraccionista ahond6 la presion sobre los precios, dada la importancia del
impacto del gasto e inversion publicas en diversos sectores, en 10s cuales se anteponia el aumento de
precios a la calda de la produccién y Ias ventas relacionadas directa o indirectamente con el sector
publico para contrarrestar el impacto de la caida del volumen de las ventas en |as utilidades.

Los otros dos factores cruciaies que su movimiento, guiado por la politica, condujeron & efectos
adversos fueron las tasas de interés y el tipo de cambio. Las tasas de interés elevadas expandian la
deuda publica intemna, provocando la recurrencia frecuente y en mayor cuantia al crédito. En tanto
aumentaban Jos costos, 1as tasas de interés elevadas desestimulaban 1a inversion, 1a produccion y la
demanda, que era el sentido por el cual se les instrumentd, con ¢! objeto de contener el aumento de
precios; pero al mismo tiempo, Su carga para las empresas se traducfa en mayores precios para sus
productos.,

El bajo crecimiento de la productividad, los desequilibrios productivos internos, el alto coeficiente
importado, el alto endeudamiento interno y externo, el alto grado de monopolio, la escasez de recursos
financieros y el déficit pidblico, hacen que la liberacién de precios produzca un acelerado proceso
inflacionario que altera permanentemente los precios relativos,53

Pero el desahogo de los costos tendria repercusiones en la distribucién del ingreso, expresién de que
los factores de la produccion tienen personalidad polftica diferenciada sociaimente.

El aumento de la tasa de interés, al incrementar los costos financieros de las empresas, las coloca en una
posicién de mayor desventaja ante la competencia de las importaciones. Las empresas, pues, con mayores
costos a fin de no perder mercados frente a las importaciones, ejercen entonces su presién sobre los
salarios para mantener su margen de ganancia sin perder posicién competitiva.66

De igual forma, el tipo de cambio devaluado que fomentaba las exportaciones, también tenia efectos
en los precios intemos y a su vez en los de exportacion, dado el elevado coeficiente de importacion
de algunos sectores de la economia, sobre todo las ramas exportadoras, No era, por lo tanto, una
alternativa eficaz y duradera la devaluacién para consolidar una balanza comercial superavitaria.

g Arturo Huerta, op. cit., p&g. 51.
Arturo Huerta, op. cit., pdg. 60.
66 Ipidem, pag. 97.
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El sector productivo privado, debido a la inflexibilidad a la baja de los mdigenes de ganancia, incrementa
sus precios conforme aumentan sus costos por las alzas de la tasa de interés, el tipo de cambio y de los
precios y tarifas del sector ptblico, para proteger ganancia y planta productiva. Esas alzas de precios no
sélo tienen lugar ante incrementos consumados de los costos, sino ante simples posibilidades de

aumento.67

Es por ello que estos dos instrumentos, en el contexto de liberalizacion de precios, no surtieron los
resultados esperados para enfrentar la expresién méas abierta de la crisis, 1a inflacion creciente.

Fue asf, como lo consignan varios autores, el salario real contraido un punto de alivio de esta
situacién para la acumulacion de capital.

En la economfa mexicana la dréstica cafda de los salarios reales ha sido el factor que ha contranestado en
gran parte el aumento de los costos financieros, protegiendo las ganancias y evitando el cierre masivo de
empresas. No obstante el aumento de las ganancias presentes mediante el incremento de precios y la
disminucién de los salarios reales, la inversién no se incrementa. La participacién del sector privado
(ingreso de empresario, empresas privadas y sector bancario) en el ingreso disponible total pasé de
43.47% en 1981 a 61.26% en 1989. La participacién de los salarios y las remuneraciones en el total pasé
de 37.35% a 23.35% en el mismo periodo, en cambio, la inversién bruta fija tuvo una calda de 31.8% en
ese perfodo. Todo ello debido a las acciones encaminadas a aumentar la ganancia presente.68

Este es el punto central del presente analisis, los salarios reales descendentes operaron, si no en
relacién directa al aumento de la inversidn, produccion y el empieo, al menos no condujo al descenso
de éstos. Sin embargo, en conjuncidn con otros elementos, aparentemente artificiales, si se les
considera desde una perspectiva clasica, la contraccién del salario no es condicién necesaria nl
suficiente para la continuidad de la inversién, mientras se anteponga a la produccién real la
posibilidad de incrementar el dinero sin mediar la materializacién productiva del capital, maxime
cuando {as mercancias de distintos sectores atraviesan por problemas de realizacion.

2.8 Una politica econémica condicionada estructuralmente y delineada
coyunturalmente

Sin embargo, este tipo de pricticas de acrecentamiento del capital, las meramente mercantiles y
monetario especulativas, si bien garantizan su existencia, pueden alejarse de la estructura social
dispuesta histéricamente para tal fin; de una u otra forma la sociedad, requiere de fuentes de
produccion, como toda sociedad independientemente de las caracteristicas que asuman las
relaciones de produccién y de distribucién. La expresion de esta disociacién se manifiesta no sélo en
el mismo 4mbito econémico, en el que ya no es posible recurrir una y otra vez a agregar margenes de
utilidad a través de la esfera del cambio; sino también en el politico y social que pueden poner en
entredicho quiza no al modo de produccion genérico sino a la politica econémica que ha establecido

67 \bidem, pag. 61.
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estas condiciones, posiblemente no esperadas del todo, pero con expresiones muy reales y
descriptibles de un reacomodo del poder econémico y politico. Es por ello que en los intentos de
reencontrar cauces reales de acumulacion, sin oponerse tajantemente al proceso rapaz de
acumulacién y concentracion en la esfera financiera mediante metodos especulativos, se
replantearon politicas para afrontar la situacion.

Y de nueva cuenta, el pais se encontraba sujeto al dictamen del FMI, pues la deuda externa habia
presentado un ciclo de autoacrecentameinto, deuda para liquidar intereses de la deuda anterior. Lo
conllevaha la injerencia de organismos como éste; de lo cual no se desentendian las instituciones de
crédito privadas. Habia de darse la politica econdémica condicionada sobre planteamientos que
reconsideraran las vias de crecimiento, pues del exterior se reclamaba la participacion directa en un
excedente real,

En adicién con los compromisos con el FMI, nuestro pals firmé una Carta de Intencién con el Banco
Mundial en julio de 1986, cuyo texto reconoce "el fracaso del programa de estabilizacién 1983-1985", y
compromete, entre otros, la venta de 200 empresas paraestatales; reconsiderar el papel de la CONASUPO;
agilizar la legislacién en materia de inversiones extranjeras; aumentar las exportaciones de petréleo;
privatizar el comercio agrfcola y liberalizar la economfa nacional. En lo politico, México se comprometfa a
establecer un clima estimulante para la inversién privada, nacional y extranjera.09

Al PIRE le sucedi6 el Programa de Aliento y Crecimiento (PAC), que no obstante han sido agrupados
dentro del mismo tipo de programas de estabilizacién, éste Uitimo se proponia (junio 1986-noviembre
1987) impulsar el "crecimiento sostenido con estabilidad", que en términos generales correspondia a
los acuerdos con el Banco Mundial.

..los dos primeros [programas|(PIRE y PAC) se pueden considerar "gradualistas® en el sentido de que
buscaban controlar creciente e indirectamente los aumentos de precios, aplicando para ello el instrumental
ortodoxo de la politica monetaria’®

El impacto de los cambios no se hizo esperar demasiado, |a liberalizacion se manifesté en el aumento
de importaciones, ya no precisamente bienes intermedios 0 de capital, aditamentos para la
produccion con destino interno o externo, sino de bines de consumo, afectando significativamente los
saldos de la balanza comercial, lo cual presionaba el tipo de cambio.

De igual forma, el descenso de las tasa de interés habia de ser moderado, pues cualquier indicio de
una calda apresurada inmediatamente se traducia en una avalancha especulativa, también afectando
el tipo de cambio. En ambos casos, lo que en Ultima instancia resultaba eran nuevos aumentos de
precios, sobre todo porque el ambiente especulativo respondia en mucho a la ausencia de ciertas
condiciones, tales como ias del mercado interno para hacer prosperar ias inversiones en los distintos
sectores de la economia.

ggArmando Labra. op. cit., pdg. 58,
Otbtdem. pag. 65.
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De todo lo cual, la consecuencia fue el pronunciamiento del fenémeno inflacionario.

Resulta una perogrullada afirniar que si se acudié al abandono del PIRE fue porque no logré contener la
inflacién y que si se puso a un lado al PAC fue por las mismas razones.

Vale la pena sefalar que durante su vida trienal, el PIRE, en cuanto a inflacién se refiere, arroj6 un saldo
parco pero positivo. Entre 1982 y 1985 el crecimiento anual de los precios decayé 98.8% en 1982 a
80.8% en 1983, a 59.27% en 1984 y a 63.7% para 1985. Por su parte el PAC no pudo evitar un aumento
de 105.7% en 1986 ni de 159.2% en 1987.7!

El ambiente inflacionario habia de caracterizar a la sociedad entera, en cada transaccion existia el
reclamo de cada uno de los transantes de recuperar, si no es que adelantarse, a una virtual exigencia
monetaria de una mercancia o servicio mayor a lo presupuesto con anterioridad. Se presentaba con
este tipo de précticas, la llamada inflacidn inercial, la cual describe el 4nimo de los diferentes agentes
de la economia de mantener su ingreso real. La primera respuesta de politica econémica que tratara
de enfrentar este fendmeno tendria que ser a partir del reconocimiento de su existencia misma, para
después instrumentar los mecanismos que ayudaran a reconsiderar el comportamiento de los
diversos entes econdmicos. Tenia, por lo tanto, que reconocerse que la politica de liberalizacién de
precios, como eje rector de los programas ortodoxos de estabilizacion, no propiciaban otra cosa que
la generalizacion de alzas de precios; sin embargo, tampoco el estricto control de precios absoluto e
inamovible seria implantado totalmente, sino que a través del mismo consenso, base fundamental de
la nueva politica, establecer ia forma y periodos de las revisiones de ciertos precios para su ajuste
requerido, y evitar desbasto de tales productos y servicios.

2.9 La politica econémica de consenso

El nuevo programa habria de instrumentarse sin abandonar la linea central de la ortodoxia, la
liberalizacion de la economia. Esta se expresaba por el retiro del Estado de actividades que el sector
privado podia lievar a cabo, porque éste Ultimo ya contaba con una gran concentracion de riqueza
para adquirir su propiedad y operarlas, aun cuando no fuesen esas actividades de recuperacion
inmediata dei desembolso hecho, o bien, porque algunas de las empresas en poder del Estado si
garantizaban la recuperacion de la inversion en el corto plazo.

Paralelamente a esta privatizacion interna, la apertura externa, que teéricamente aminoraria el costo
social para efectos de consumo final e intermedio de la produccion, deficiente en cantidad y calidad
de algunas ramas o empresas. Esto Ultimo también era expresién de las nuevas condiciones
econdmicas y sociales del proceso de concentracién y acumulacién de capital y de la forma en que se
integraba y coexistia este capital interno con el externo. Era momento de que, aun a costa del
desplazamiento de muchos capitales nacionales por la competencia exterior, otra parte contara con la

71 ibidem, pag. 65.
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disponibilidad de aditamentos menos costosos para la produccion y ademas, en espera de la
contraparte extranjera en apertura, mercados menos gravosos para sus productos.

Se observo asl, que en el nuevo programa esta politica liberalizadora, mas que afrontar cuestiones en
el corto plazo, establecia el cauce de una forma diferente en que se darfa la acumulacion de capital;
consolidabase el esquema que sustentaria el modelo secundario exportador. A pesar del impulso al
nuevo patrén de acumulacién, no se abandonaron deliberada o irremediablemente circunstancias
politicas y econémicas, que pudieron haberse contrapuesto a esta modernizacion, antes bien, este
innovador modelo se sustentaba o pende riesgosamente en algunos puntos de tales condiciones. Las
caracteristicas del nuevo programa dan cuenta fiel de dicha situacion.

El pacto se inscribe dentro de las Hamadas politicas heterodoxas que conjugan la polftica ortodoxa de
contraccién a la demanda (a partir de la contraccién del gasto pUblico de la politica monetaria y crediticia)
y de la liberalizacién del comercio exterior, con la politica de ingresos, control de precios, salatios y tipo de
cambio que se contradice con la polftica ortodoxa de liberalizacién de precios. 72

La llamada politica de ingresos referida a los agentes econdmicos, productores y consumidores, era
posible en tanto se cumplieran los demés puntos sefialados, ya sea de caracter ortodoxo 0
heterodoxo.

La politica de ingresos asegurarfa ingreso real constante en el supuesto de que el cumplimiento del
acuerdo de contral de precios clave (tipo de cambio, precios publicos, salarios y ciertos precios de
productos bdsicos) los demés agentes no variaran los suyos. La indizacién, al transmitir autométicamente
los cambios de los precios relativos y los choques monetarios, desaparecerfa al controlarse éstos.”3

Por fo que la funcionalidad de la politica habria de ser posible si los diferentes grupos en consenso
asumieran algunos costos que el control previsible bien les hubiere de ocasionar.

Las polfticas heterodoxas de estabilizacién estdn encaminadas a eliminar el efecto inflacionario y recesivo
que originan los problemas derivados del sector externo. El control de precios y de salarios pueden
eliminar el efecto inflacionario de la devaluacién (derivada de los problemas del sector externo), si los
agentes econdmicos aceptan disminuir su ingreso real.”4

Para ciertos agentes, habia oportunidad de contrarrestar el impacto negativo en el valor de sus
ventas con el control de precios de la primera etapa del Pacto que establecia la liberalizacion de
precios.

El objetivo era impedir una descapitalizacién del sector productivo que pudiese obstaculizar
posterionmente los objetivos del pacto. Asf, una vez asegurados mayores margenes de ganancia, el sector
privado aceptarfa el compromiso de no variar sus precios. Ademas, la decision de fijar el tipo de cambio (y

72 Arturo Huerta, op. cit,, pag. 161.
3 Ibidem, pag. 146.
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la consiguiente pérdida de los niveles de subvaluacién) le aseguraban menores presiones sobre sus costos;
. ” . o . e n
ello, y los bajos costas de los salarios reales, le ofrecfan adin mejores condiciones de rentabilidad.”?

Era evidente entonces que serian varios sectores de la sociedad que tendrian que acceder a la
concertacion para poder cumplir con los objetivos planteados. Pero como habria de distribuirse ese
compromiso, sobre todo siendo cuantificable esa carga; cuanto aceptarian perder o dejar de ganar tal
o cual grupo. Dependian las respuestas de las relaciones de fuerza en la sociedad, de los rasgos que
por décadas han caracterizado al sistema politico mexicano.

£l gobierno aprovecha la vieja estructura politica cupuiar -tanto empresarial como sindical- para negociar y
concertar con ellas y sumarlas al propésito de reducir la inflacién se concierta con la dirigencia empresarial
y sindical para reducir la inflacién, sin considerar (o sin importar) las consecuencias que las polfticas
acordadas pueden tener sobre los agremiados de unos y otros. La estructura sindical corporativa es
fundamental para el gabierno en sus propdsitos de reducir los salarios reales y asf contribuir a la reduccién
de la inflacién, y por otro lado, la combate para avanzar en sus objetivos de madermizacién de la
economfa.’0

De la otra parte, ei sector empresarial, representado por la élite, jactandose por su reducido numero y
por la concentracion de riqueza traducida en influencia polftica, podrian cubrir algunos costos a
cambio de continuar con el impulso a las actividades financieras, ya retomadas por una posesion
parcial de la banca nacionalizada, pero sobre todo por el auge bursatil. Este, que fue ascendiendo por
los peldaiios de la deuda publica, se tornd excesivamente especulativo, hasta devenir en un subito
desvanecimiento cuando ya no fue continuado el juego por algunos inversionistas. Sin embargo, seria
el ambito bursétil el medio que acabaria por replantear las fuerzas hegemonicas del capital. En torno
al poder consolidado en el ambiente financiero se darian las condiciones de concentracion de capital
industrial y comercial.

De igual modo, el sector agropecuario, que describia una estructura productiva heterogénea, con su
correspondiente expresion politica, podia ser parte del acuerdo, y en consecuencia obtener resultados
diversos segun las caracteristicas del productor. Los grandes productores podian enfrentar, cuando
sus productos tenian que ver con la canasta basica, el control de precios de ésta, por otra parte se ha
identificado a este tipo de productores con la produccion de bienes que no entran dentro del consumo
asalariado o bien se destinan a la exportacion. Estos se agrupan en organizaciones de estrecha
relacion consensual con las politicas gubernamentales (J.C. Aranda), viéndose beneficiados por las
lineas de crédito, comerciallzacion, infraestructura de riego, etc., por ejemplo.

En menor medida, se han visto favorecidos en estos aspectos muchos pequefios y mediano:
productores pero mas apegados a la estructura corporativa de sus organizaciones. De hecho, fueron

muchos de éstos los que se vieron afectados por la politica persistente de control de precios de lo:
bienes bésicos.

7S Ibldem, pég. 151.
78 \bidem, pag. 160.
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En este contexto politico y sacial se firm¢ el Pacto de Solidaridad Economica el 15 de diciembre de
1987 por el Gobierno Federal, el sector empresarial, el obrero y el campesino. Tal acuerdo concebido
en el marco de "ajuste macroeconémico y cambio estructural” establecia para cada una de sus fases,
al menos para las que se tenian previstas desde el inicio de su aplicacion, ciertas medidas que
repercutirian en el ingreso de los firmantes, obviamente sin ser uniforme y proporcional el impacto en
la totalidad de cada grupo. Aun asl, se preveian y acataban los efectos.

Asf pues, el gobierno entrarfa a la concertacién comprometiéndose a respetar una disciplina fiscal real,
permanente y visible, lo cual se reflejé no sélo en la reduccién del gasto corriente sino en un sélido
programa de desincorporacién y cierre de empresas paraestatales que resultaban innecesariamente
costosas para el pafs. El sector privado tendtfa que comprometerse a sacrificar sus mérgenes de utilidad, y
los obreros y campesinos sacrificar el aumento en sus ingresos reales.””

Se ha conslderado al Pacto, como se cité antes, como un programa en el que se combinaban
politicas de corte ortodoxo y heterodoxo. Para la primera etapa (18-XI1-1987 a 28-11-1988) se
establecia, dentro de la clasificacion en el primer tipo de medidas, disminuir el gasto publico, reducir
empresas paraestatales, reducir el gasto publico de entidades federativas, ajuste a preclos y tarifas
publicos, combate a practicas de evasion y elusion fiscales, restriccion monetario-crediticia, aumento
de tasas bancarias nominales, reduccién de niveles arancelarios a 20% como méximo, avance en la
sustitucién de permisos de importacién por aranceles, devaluaciéon del tipo de cambio (libre, 25% y
controlado, 18%); todo lo cual fue ratificado en las subsiguientes etapas (segunda etapa, 1 de marzo
de 1988 a 31 de marzo de 1988 y 1 de abril de 1988 a 31 de mayo de 1988; tercera etapa, 1 de junio
de 1988 a 31 de agosto de 1988; y cuaria etapa, 1 de septiembre de 1988 a 31 de diciembre de
1988)78. En cambio, las medidas ubicadas en el segundo tipo establecian, para la primera etapa: el
congelamiento de precios y tarifas publicos, el tipo de cambio, el incremento de 15% a los salarios
minimos y contractuales a partir dej 16 de diciembre de 1987 y 20% a partir del 1 de enero de 1988,
control de precios sobre l0s productos de la canasta basica y algunos insumos estratégicos, revision
de precios agricolas de garantia con el objeto de mantenerlos constantes en términos reales; para la
segunda etapa sélo se concedié 3% de aumento a los salarios minimos y contractuales, asi como la
reduccion gradual de las tasas de interés nominales, congelamiento de precios clave, y el fomento a
la produccion agricola, en la tercera etapa se ratifican los puntos de la anterior; en la cuarta etapa se
plantea la eiiminacion del |VA de ciertos productos, medicamentos y alimentos procesados, la
desgravacion en 30% al pago del ISR a las personas fisicas, con ingresos hasta cuatro salarios
minimos en el D.F., y la reduccién en 3% de productos alimentarios y del vestido.

Se siguid el programa a partir del planteamiento de que: "El objetivo del Pacto era eliminar la
inflacion y no reprimir la inflacion”, es decir, que la contencién de precios no desestimulara la
inversion tormandose esto en posteriores escaladas de precios, Se pens6 que el programa habia de
caracterizarse por su flexibilidad del lado de la oferta;

77 'Pedro Aspe, "Estabilizacién macroeconémica y camblo estructural. la experiencia de México (1982-1988)", en México, auge, cfisis
¥a uste, Lecturas del Trimestre Econémico No. 73, vol. Il, F.C.E., pag. 67-104, 1a. ed. 1992
Fechas y datos especificos extraldos de Armado Labra, op. cit., pag. 120, anexos.
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..l PSE previé compensar los problemas de una menor oferta y, en consecuencia, del desabasto,

atrayendo productos de importacién. Se supone que estos productos, de costo menor contribuyen a bajar

el nivel intemo de precios y a reforzar el salario real.”?

Si bien, desde ciertos analisis se extrae resultados positivos del punto primero, como lo constata el
estudio de Aspe:

..ademds de los efectos imacroecondimicos los controles y el mecanismo de concertacién han tenido efectos
microecondmicos positivos. En primer lugas, se ha visto que los contioles de precios en sectores de mayor
concentracién industrial se refleja en menores fndices de escasez, lo cual es perfectamente compatible
con los principios bésicos de la teorfa de la regulacién industrial,80

Por el contrario, se oponen un tanto a la aseveracion de ausencia de escasez los datos de abasto de
algunos productos.

..el poder adquisitivo del salario se vio agravado por problemas de desabasto de productos bisicos
ocasionados por el control artificial de precios.

...Jas actividades vinculadas a la produccién de bienes de consumo bésico (agricultura, ganaderfa y pesca
en el sector primario, y productos alimentarios, bebidas, textiles, prendas de vestir, etcétera, en el sector
manufacturero) resultaron particulanmente afectadas durante 1988.81

Poco halagiiefios fueron también los resultados de la politica de apertura:

durante 1988 la cuenta comercial se deterioré significativamente, al pasar de un superdvit (FOB-FOB) de
8.4 millones de délares en 1987 a 1.8 mil millones. Por una parte esto se debié a un mal afio agiicola y al
descenso en los precios del petréleo pero, por otra, al répido crecimiento de las importaciones.82

Por lo que se relativizd el impacto favorable que en algiin momento pudo ocasionar la demanda, de
por si reprimida deliberadamente, en los sectores productores de bienes que hubiesen podido
aprovechar la flexibilidad de los precios € invertir y consolidar ia base para la produccion interna de
algunos productos. No fue asf, se presenté un alud de bienes de consumo importados.

Como resultado del debilitamiento de la oferta productiva y de la liberacién indiscriminada del comercio
exterior, desaparecié uno de los baluartes del PSE: el superdvit comercial.83

79 Armando Labra, op. cit., pag. 73.
Pedro Aspe, op. cit., pag. 42..
! Armando Labra, op. cit., p&g. 73.
Pedro Aspe A, op. cit., pag. 95.
Armando Labra M. op. cit., pag. 73.
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Es decir, junto a la concepcién que atribuye al salario, a través de la demanda, el aumento de los
precios y que orillaba a optar por su moderacién. Se consideraba también a la rigidez de la oferta, a
la cual habia de fomentar sin provocar presiones de precios a-otras ramas de la economia. Es decir,
dos aspectos de la inflacién que se afectaban reciproca y secuencialmente.

Se daba por entendido que este fendmeno devenia en resultados contraproducentes para los
asalariados, con efectos sociales y econémicos que en alguna forma se manifestaban en diferentes
formas, podia decirse que se preludiaba el fenémeno electoral de 1988; y sucedido éste, hubo de
desplegarse una politica que legitimara al nuevo régimen. Sin embargo, los esfuerzos deliberados de
recuperar el salario real se daban moderadamente, a riesgo, segln el fundamento teérico de esta
poiitica, de ocasionar aumento de precios, por ello se prefirié por otras vias como la disminucion de
Impuestos directos e indirectos a los asalariados o incluso, la disminucion simbélica de precios.

i) Correccién de la inercia salarial. Debfa de pasarse de contratos cortos con indizacién completa ex post
hacia contratos de mayor duracién y definidos en términos de inflacién anticipada {indizacién ex ante).84

Esta aludida indizacion anticipada acordada hacia la baja, si bien preveia la conservacion dei salario
real postergaba a un plazo més considerable su recuperacion. Operaba, como se ha pianteado
reiteradas veces por varios autores, ia omision de la transferencia por un largo periodo de valor por
medio del salario a otros grupos sociales. Con todo, contrarrestar el comportamiento decadente
significaba mitigar el impacto social.

(La evidencia disponible respecto al incremento de la actividad en el sector informal, en el caso mexicano
tiende a asociarse con ocupaciones de ingreso y productividad bajos, ya que los miembros de las familias
realizan una blsqueda desesperada para compensar la declinacién de sus ingresos reales de todas las
maneras posibles. Mds mujeres y nifios han entrado a la fuerza de trabajo, mientras que baja la asistencia a
la escuela y se deterioran las condiciones de vivienda, salud y nutricién, asf como la infraestructura rural y
urbana, junto con la calidad de la educacién y de los servicios sociales), Al igual que ocurre en gran parte
de la América Latina, México ha experimentado casi media generacién de retroceso.8?

Ante este sombrio panorama, una respuesta parecia tenerse en el control de la inflacién, ademas del
trasfondo del proceso de acumulacion de capital que esto pretendia superar.

El control de la inflacién era un objetivo prioritario por la incertidumbre econémica, el descontento social y
las fricciones politicas que ocasionaba.l®

Se daba, por ello, por bien lograda la estabilizacion de los ingresos reales de las familias.

84 pedro Aspe, op. cit., pag. 82.
Clark W. Reynolds, "¢, Una generacion perdida? Por qué e! desarrollo latinoamericano depende del crecimiento. Sclucién al
g%oblema de la transferencia negativa de recursos”. en México, auge, crisis y ajuste..., pg. 331-370.

Joseé Cordoba Montoya, “La reforma econémica de México®, en México, auge, crisis v ajuste, Lecturas del Trimestre Econdmico
No. 73, vol. lll, F.C.E., pags. 421-439,
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.los asalariados y los demds estratos de menor ingreso, que cominmente pagaban el impacto
inflacionario, se benefician directamente por la cafda en la tasa de inflacion (el sefioreaje disminuye en .7%
del PIB durante 1988) asl como por la estabilizacién del poder adquisitivo de su ingreso bruto,87

En particular se menciona el crecimiento de los salarios reales de 1.5% durante 1988, en contraparte
también se registra que:

A lo largo de 1988 el salario medio decayé en 7.8% y el salario mfnimo en 11,4%, para acumular durante
el sexenio 1982-1988 una degradacién del poder adquisitivo de 47.5% en el caso del primero y de 51%
en el segundo.Bd

Era evidente pues, que el mantenimiento del salario nominal durante la etapa de ajuste, habiase, tal
como se menciond antes, Incluldo como un elemento relevante con repercusiones notorias en los
precios; que su control se habia llevado a cabo a través de la declinaci6n, o al menos constancia.

En 1988 el poder adquisitivo de los salarios minimos -que marcan en general la pauta para otras
remuneraciones- descendié aproximadamente a la mitad de su nivel de 1981, Fue esta “faita de resistencia
del salario real" lo que impidié la hiperinflacién, a diferencia de lo que ocurié en otros parses
latinoamericanos. En realidad la econoimia se encontraba a las puertas de este fenémeno al final de 1987,
lo que motivé que se adoptara un congelamiento de precios de corte no ortodoxo. Con ello se dio marcha
atrds a casi seis aiios de fracasos en la polftica antinflacionaria,8?

Y aun siendo mas analiticos, se han de sefialar las implicaciones sociales que lo antes expuesto
describe. La incidencia del salario real en otros precios o variables, conlieva el fenémeno de la

redistribucion del ingreso, especificamente en un contexto clasista con vertientes caudalosas hacia el
exterior.

La reduccién de los salarios reales permitié la devaluacién del tipo de cambio, que era lo que la polftica
intentaba, Mds todavfa, al comprimir el componente individual méas importante del ingreso personal, v,
ciertamente el que tiene la mds alta propensién a consumir, la politica de tipo de cambio contribuyé a
reducir la demanda interna, tal como lo dictaba el objetivo de pagar al exterior.90

Lo que expresa, ademas de Ia transferencia de valor al capital del exterior, la participacién de capital
interno en las actividades econémicas que anteceden a esa transferencia, en particular quienes
realizaron exportaciones. En tanto esto ocurria con una de las variables claves para el éxito
contenedor de precios, otro tanto ocurria con el déficit pablico, considerado crucial para tal efecto.

87

8 Pedro Aspe, op. cit. pag. 97.

8Armando Labra, op. cit. pag. 72.
Vladimiro Brailovski, "Las implicaciones macroecondmicas de pagar: La politica econémica ante la “crisis” de la deuda en México,

é 82-1988", en México, auge, crisis v ajuste, vol. if, pags. 105-127.
Ibidem, pag. 118.



La disminucién del déficit piblico se logré mediante la contraccién del gasto y la inversién; por el aumento
de ingresos reales provenientes del alza de precios y tarifas de los bienes y servicios plblicos desde inicios
del pacto; por la estabilizacién del tipo de cambio que evité presiones adicionales sobre el pago del
servicio de la deuda externa; por la reduccién de salarios reales que disminuyeron los gastos corrientes
reales; por la venta de empresas padblicas y por las readecuaciones fiscales.9!

También tenia lugar en esta politica el sesgo de la distribucion del ingreso, no obstante el virtual
alejamiento del Estado de la economia. Operaba en este caso el compromiso interno con |os
acreedores, a través de la cada vez més significativa deuda intema, 10s intereses por concepto de
ella contenian margenes que superaban el aumento promedio de los precios, y de la devaluacion
gradual, ademds del atractivo adicional en comparacién con las tasas externas, en todo ello se
expresaba la inclinacion a los intereses politicos y econémicos de una clase social.

Si estas eran las bases que respaldaban los avances contra la inflacion, se manifestaban en cambio
problemas intrinsecos a una politica contraccionista.

En el marco del ajuste macroecondmico y estructural emprendido, se han obtenido avances importantes.
Hacia fines de 1987 la combinacién del esfuerzo de concertacién social y el ajuste sostenido en las
polrticas fiscales y monetarias, en el contexto del Pacto de Solidaridad Econémica, llevaron a una ripida
cafda de la tasa de inflacién. Medida con el ndice de precios al consumidor, la tasa de inflacién ha cafdo
de 159 por ciento en diciembre de 1987 a alrededor de 20 por ciento en marzo de 1989.

.sin embargo, la actividad econémica estd estancada. Durante los pasados siete afios, el crecimiento
promedio de la economfa mexicana ha sido cercano a cero. El ingreso per capita y los salarios reales han
cafdo significativamente, £l estancamiento de la econémica y de la inversién refleja en gran medida el
deterioro de los términos de intercambio, al mismo tiempo que el acceso al financiamiento externo se
redujo drésticamente.9?

Esta evaluacion se hacia a cuatro meses de que habia entrado en vigor un nuevo acuerdo de politica
econdmica. La primera etapa (12 de diciembre de 1988 a 31 de julio de 1989) de este programa
partia precisamente de que la paralizacién de la economia, decidida como medio para estabilizacion
de precios, podfa ser contraproducente; toda vez que la contencién de la oferta provocaria presion en
los precios. Ante ello, la reanimacion econdémica habria de impulsarse con medida, sin abandonar
puntos considerados determinantes en la concepcion estabilizadora del programa que le antecedio.
La eliminacion, por ejemplo, del déficit en la finanzas plblicas y su conversion en superavit fue un
objetivo inamovible durante las sucesivas etapas del Pacto para la Estabilidad y el Crecimiento
Econdmico (la segunda etapa, 18 de junio de 1989 al 31 de marzo de 1990; la tercera etapa, 3 de
diciembre de 1989 al 31 de agosto de 1990; la cuarta etapa, 27 de mayo de 1990 al 31 de enero de
1991; y la quinta etapa, 11 de noviembre de 1990 al 31 de diciembre de 1991). En ellas, se dan
también las revisiones selectivas de precios, tanto de bienes y servicios del sector publico como del

9 Arturo Huerta, op. cit., pag. 157.

Pedro Aspe Armella y Miguel Mancera Aguayo, Secretario de Hacienda y Crédito Publico de Méxica y Director General del Banco
de Mexico, respectivamente, "Convenio del Gobierno Mexicano con el Fondo Monetario Internacional (19889), carta dirigida al Sr.
Michel Camdessus, Director Gerente del FMI, Excélsior, 11 de abril de 1989, México, pég. 25,
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privado. Con relacién al comercio exterior, al tiempo que se continuaba con la politica de apertura, se
acept6 contenerla en algunas areas donde se considerd indiscriminado y por lo tanto perjudicial para
los productos nacionales. En cuanto al tipo de cambio se opt6 por el deslizamiento diario de un peso
en las tres primeras etapas, en la cuarta de 80 centavos diarios, y en la quinta de 80 a 40 centavos
diarios, con ello se trataba de evitar presiones especulativas y devaluaciones subitas ante un tipo de
cambio rigido.

En lo referente a la reanimacion de la actividad econémica, se aludia en parte importante al sector
agricola, mediante la revision de los precios de algunos productos, subsidios selectivos y estimulos
fiscales. Y en un ambito mas general, a la reorganizacién de las fases de produccion y
comercializacion para lograr mejores indices de eficiencia. Sin embargo, fue en la cuarta etapa en la
que se estipulé sobre la necesidad de impulsar un acuerdo que contemplara la cuestion de la
productividad como determinante real de la acumulacion y garante de la contencion efectiva de los
precios, el Acuerdo para la Elevacién de la Productividad.

Los objetivos explicitos de las fases sucesivas del programa eran "restablecer el crecimiento
econdmico, consolidar la estahilizacion de precios y promover la recuperacion del salario real. Su
consecucion dependia en forma sustancial de que cesara el flujo de recursos al exterior relacionados
con la deuda.

Esta condicion apremiante traté de propiciarse mediante el Convenio del Gobierno Mexicano con el
Fondo Monetario Internacional (11 de abril de 1989) y la renegociacién implicita en ese Convenio,
con la banca privada internacional.

Otro factor concebido como de suma importancia o era la inversién extranjera.

En el mediano plazo, se espera que la inversién extranjera directa juegue un importante papel
complementario en la promocién del empleo, en la modernizacién de la planta industrial y en la apertura
de nuevos mercados de exportacion, 93

A las promisorias expectativas sobre la inversion extranjera correspondieron facilidades juridicas y
econdmicas para su realizacion: Por una parte mitigaria el desempleo abrumador y de otra
representaba en muchos casos la fusion de los capitales nacionales y extranjeros en pos de la
acumulacion. EI entorno econdmico que haria posible la viabilidad de este tipo de inversion lievaba
implicitas las bases en las cuales se sustentaba la estabilidad. Pues era esta condiciéon el ambiente
citado para conseguirlo,

93 Convenio del Gobierno Mexicano con el FML...
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Se espera que en el contexto de estabilidad macroecondmica, el mayor ahotro interno -junto con un nivel
adecuado de ahorro externo- provea los recursos necesarios para financiar la inversién requerida en el
mediano plazo y asf alcanzar las metas de crecimiento econémico y empleo del programa.?4

La pregunta que ha de plantearse es a qué factores atribuir la estabilidad que describe el marco
adecuado para !a inversion y crecimiento equilibrado. Si la contraccion y constancia del salario real
fue, como lo seflalan fuentes diversas de analisis multicitados anteriormente, un factor determinante
para el logro de los objetivos estabilizadores, ha de entreverse entonces, al elemento, junto con
algunos otros, que en Ultima instancia sustentaba el marco atractivo para la inversion nacional y
extranjera.

Se manifestaba con ello la contradiccion recurrentemente aludida, entre l1a generacién de empleo y la
recuperacion de! salario real. Situacién posible si se presentaba, como en algunos afios analizados,
condiciones en la produccién que hicieran coexistir margenes de utilidad, suficientes para la
inversion, fa produccion y el empieo con remuneraciones al trabajo en ascenso. Atrds de lo cual
tenfan que existir indices de productividad crecientes. Esto ultimo era factible si se considera la
reconfiguracion del capital, la supervivencia de capitales que funcionaban con medlos y condiciones
de produccién y venta superiores al promedio, caracteristica que se podia atribuir a los grandes
capitales nacionales y a los transnacionaies. Lo cual s6lo pudo suceder en un &mbito restringido por el
tipo y fase de la actividad econdémica, como ias maquiiadoras por ejemplo.

El crecimiento de los salarios reales podia llevarse a cabo si se comhinaban las moderadas alzas del
salario nominal con la estabilidad de los precios de los bhienes de la canasta bésica del consumo
obrero. En la primera etapa se concedié un aumento del 8% a los saiarios minimos, Unico en siete
meses; en la segunda, para nueve meses, se establecié un aumento del 6%; en la tercera, ocho
meses, 10% a los minimos extensivo a los contractuales; en la cuarta, alrededor de ocho meses, sin
aumento; y en la quinta, trece meses, 18% de incremento a los minimos, extensivo a los
contractuales.

No obstante ello, se registr6 una caida de los salarios reales en 1989, 1990 y 1991, si bien el
decremento fue menos pronunciado que en 1988. Vale una observacién al respecto.

Puede observarse también que el'salario miimo no es un indicador confiable del comportamiento del
salario. Por ejemplo, en 1989 bajé el salario mfnimo mientras que todos los demds salarios aumentaron,
con excepcién del salario de los obreros de las maquiladoras.?©

94 \bidem,

Enel cgpltulo sigulente se expresa qué factible resulta usar el salario minimo legal como Indicador representativo de las
remuneraciones al trabajo, habré de identificarse qué proporcion de la fuerza de trabajo ocupada percibe dicho ingreso o que éste sea
| mas importante de sus ingresos y qué tan alejado esta dei salario promedio.

5 Nora Lustig, "El efecto scclal del ajuste” en Méxlco, auge, crisis y ajuste, Lecturas del F.C.E, , No. 73, vol. Ill, México, 1993,
pags. 201-238.
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Habida cuenta de tal sefialamiento, debe mencionarse la correspondencia de los comportamientos del
salario minimo real y del promedio, ambos con la misma tendencia decadente.

En cuanto al empleo, son elocuentes los resultados.

El mercado de trabajo se deprimié porque el programa de estabilizacién de México tuvo efectos recesivos
de corto plazo que disminuyeron la demanda de mano de obra de los salarios existentes ante la crisis.97

Sin embargo, se observaron persistentes tasas de desempleo de 1987 a 1991. Al mismo tiempo se
dio el fendémeno explosivo del empleo informal y ligeros descensos en el empleo en aclividades
llamadas formales.

Si bien el "costo" del ajuste no se reflej6 en un aumento del deseimpleo, hay dos caracterfsticas de éste:
Primero, aumentd la proporcién de jévenes en el total de desempleados. Segundo, aumenté también la
proporcién de tos desempleados que permanecfa en esa situacién durante largos perfodos, de més de
nueve semanas. Esto podrfa indicar que el costo del desempleo es soportado por menos personas, quienes
podifan volverse estructuralmente desempleadas.98

Es decir, el mantenimiento del salario real no garantiz6 un efecto proporcional y contrario en el
empleo, antes bien, los movimientos registrados en éste fueron raquiticos; pero ha de contrariarse
con lo sucedido en los primeros aflos de la década de los 80's, cuando ambas variables presentaron
abruptas caidas.

Hacia 1992 se presentaron ligeros incrementos del salario real; sin embargo, se consideraba que todo
crecimiento de éste habia de sustentarse en condiciones productivas adecuadas, que no mermaran
tas remuneraciones de tos demas factores y que se expresara este fendmeno en alzas de precios. Se
replanteaban formas eficientes para la acumulacién; aludiase entonces al concepto de productividad
para tal efecto. Expresaba esto |a intencion de dar cauces menos efimeros que la mera adicién de
precios para acrecentar la riqueza, y un medio para evitar esta practica.

A medida que la tasa de incremento de los precios ha venido declinando, los trastomos causados por la
inflacion se han reducido. Esto permite que, en lo sucesivo, el centro de atencién de los sectores y el
gobierno se orienten a la eliminacién de obsticulos e ineficiencias estructurales, como base para
desarrollar la capacidad productiva del pafs...®

La productividad era pensada con relacion a la muttiplicidad de elementos que directa o
indirectamente inciden en la cantidad y calidad del producto. En particular, su asociacién con la
remuneracion al trabajo establecia 1a reciprocidad necesaria.

97 Ibidem, pag. 207.
98 |bidem, pag. 215.
Acuerdo Nacional para la Elevacion de fa Productividad y Galidad, Excélsior, miércoles 27 de mayo de 1992, pag. 27.
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Entre la remuneracién al trabajo y la productividad existe una importante relacién recfproca. Por una parte,
la percepcién que se forma el trabajador sobre la valoracién que se da a su trabajo, a través de la
remuneracién que recibe, constituye un factor esencial de la productividad, y al mismo tiempo, un
elemento que puede actuar como limitante o estimulo de la misma. Por otra, el fortalecimiento de las

remuneraciones estd relacionado con las posibilidades del entorno econémico y con la evolucién de la

productividad,'90

No ohstante lo explicito de la afirmacion, en poco fue corroborada en la practica. Pues de hecho se
tratd de formalizar la cuantificacion de la contribucidén de un factor de la produccion, en este caso la
fuerza de trabajo, al producto y con base en ello asignar los aumentos respectivos en las
remuneraciones. Le fueron aplicados diversos cuestionamientos a este ejercicio, sobre todo por los
procedimientos del calculo de la productividad, pues resuitaba dificil distinguir el aporte de un factor
exclusivamente, sobre todo la fuerza de trabajo, al producto. Pues en Gltima instancia, se atribuye a
los medios de produccion gran incidencia sobre la productividad de aquélla. Ademas, en algunas
ramas o0 empresas podian asignar incrementos, si el objetivo era favorecer al salario real, con hase
en la productividad propia que superase ia escalada de precios. Cosa que no fue conseguida
cabalmente, pues muchas veces la inflacion neutraliza ia secuencia productividad y salario real.

Este nuevo esfuerzo por la reactivacion de la acumulacién, expresado en el Acuerdo Nacional para la
Elevacion de ia Productividad y Calidad, implicaba en cierta medida la intensificacion de! trabajo. No
obstante la enunciacion de la recomposicién del capital en diversas ramas; es decir, la insercién de
nuevos procesos técnicos en la produccion, con el cambio de la maquinaria y equipo, y un aumento
proporcionalmente menor a éste de la ocupacion de la fuerza de trabajo, no impedia que se aplicaran
medidas que condujeran a la intensificacién dei trabajo.

De igual manera, este acuerdo habia de contar necesariamente con el compromiso de los diferentes
grupos que intervinieran en la produccion.

Habia de operar de nueva cuenta ia organizacion corporativa de los trabajadores, aun cuando se
suponia la entera aceptacion voluntaria de éstos para alcanzar los objetivos planteados.

La nueva cultura de la calidad y la productividad exige fortalecer las relaciones obrero-patronales para
superara las posiciones de conflicto y orientar su interaccién dentro de un clima de mayor apertura y
objetividad, que estimute la cooperacién y la participacién en los centros de trabajo. Implica aceptar a las
organizaciones sindicales como coparticipes legftimos en el desarrollo de las empresas y exige de ellas una
responsabilidad compartida en la biisqueda de la calidad y la productividad, como propésito comdn para
la mejora del trabajador, y el desarrollo mismo de la empresa. 19!

Parte del entendimiento que daria lugar la cooperacién sindical se referfa al mantenimiento del
empleo y a su crecimiento; sin embargo, no era éste el objetivo central del acuerdo, pues la elevacion

100
Ibidem.
10! |bidem.
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de la productividad, como lo establecen diversos estudios para el caso mexicano, 102 se le relaciona
en forma directa con la incorporacion de nuevas tecnologias y a su vez el descenso de la ocupacion
de la fuerza de trabajo.

Se manifesté asi una circunstancia que opondria el comportamlento del salario real al del empleo.
Condicion que podia superarse si se daba la multiplicacién de la inversion, ademas de modernizar la
planta productiva y en generar nuevas fuentes de trabajo complementarias a las ya existentes.
Entonces se contarfa con las condiciones para hacer viabie el paralelismo del empleo y los salarios.
Situacion propuesta como deseable por diversas corrientes politicas aun cuando provengan de
anélisis tedricos encontrados. Desde el planteamiento politico de estudios marxistas hasta los més
academicistas neoliberales.

102 parg ef modelo de Jose Casar, Sergio Kurczyn y Carlos Marquez, 'La capacidad de absorcién de empleo en el sector
manufacturero y los determinantes dei crecimiento de ia productividad” en Economla Mexicana, CIDE, México, 1985, pags. 23-62; se
consideran opuestas el nivel de absorcién de la fuerza de trabajo y la productividad.
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CAPITULO Ill. ESPECIFICACION DEL. MODELO

Como se establecid al inicio de la investigacion, su objetivo no es tanto la determinacién de las
variables sujetas a andlisis, los salarios y el empleo, sino estudiar su relacion y comportamiento a
través de las diferentes situaciones presentadas en el transcurso del perfodo. Un intento del primer
tipo contemplaria una multiplicidad de ecuaciones, variables y datos, siendo aun asi poco aproximada
su estimacidn para afios futuros y dificil su realizacién en un trabajo de este tipo.

Por otra parte, tampoco se omile e} cuestionamiento a ia sintesis excesiva en un modelo que se
constituye de grandes agregados y de indicadores generales de la economia, que presentan datos
totales y promedios y que se alejan de las caracleristicas realmente presentadas por la gran
diversidad de entornos econémicos y regionales, diferenciados en los ambitos productivo y social.

De igual forma, no deja de considerarse el sesgo real del tipo de datos utilizados por las variables y 1o
que tedricamente representan, ejemplos de ello son el salario minimo como representativo de las
remuneraciones reales y totales al trabajo, el excedente de explotacién como el del pago al capital,
etcétera.

Sin embargo, con base en el bosquejo histérico, presentado en el capitulo primero, de la forma en
que se ha considerado esta cuestion en diferentes teorias y del anélisis histérico, en el capitulo
segundo, se establece un modelo que alude a las variables recurrentemente inscritas en 1os analisis
tedricos, generales y especificos, sobre la relacion salarios-empleo.

Dicha relacion, seglin la hip6tesis basada en la observacion primaria de los datos estadisticos, no ha
sido unica durante todos los afios, y por lo tanto no se puede dar por entendido que la contraccién o
expansion de uno necesariamente se traduzca en el acrecentamiento o disminucién del otro.

Durante fa primera mitad de la década de los sesentas se combind un ascenso constante de la
ocupacioén, lo cual se observé durante todo el decenio, y altas tasas de crecimiento del salario real,
con descensos ligeros del mismo durante algunos afios. Desde la segunda mitad de esta década
hasta mediados de los setentas se presentaron altibajos del salario real, pero con una tendencia
creciente, hasta llegar a un limite superior en 1976. Después de ese afio, la caida fue vertiginosa,
mucho més acentuada durante los primeros afios de los ochentas, en 10s mismos en que la tasa de
ocupacién también descendié. Salvo los afios de 1983 y 1986, en los que la tasa de ocupacién es
negativa, se ha presentado un crecimiento de ésta junto con la caida del salario real hasta e} fin del
periodo (véase grafica 4).

El porqué de este comportamicnto tiene sustento en el de otras variables. Entre ellas, al de Ia
productividad dei trabajo, concebido en toda teoria como el soporte del salario real en movimiento
ascendente, cuando los ingresos de los otros factores productivos no varian, 0 no en la misma
proporcién. En la economia mexicana puede entenderse su efecto, pronunciado o atenuado, por ia
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politica de salarios nominales en turno sobre los salarios reales. Pues ha sido este factor, el politico,
el Ambito en el que se han manifestado las relaciones de fuerza de los diferentes grupos sociales, y a
su vez aquéllas la expresion de ia situacion que presentan las condiciones de acumulacion de capital.
De elio se desprende la relacién entre la remuneracion al trabajo y la del capital, no necesariamente
su desplazamiento antagonico en el tiempo.

El producto nacional denota el comportamiento de la ocupacién , pues han sido paraleios los
movimientos de ambaos, 1o que puede expresar el tipo de estructura productiva, ya que si se atiende a
la tan criticada ley laboral por la dificultad que entrafia para el despido rdpido y administrativamente
simplificado, entonces son el cierre de empresas pequeiias o negocios familiares los que explican en
buena parte el descenso de la ocupacién al tiempo de Ia del producto.

Por otra parte, la produccion ha implicado el cambio de relaciones técnicas, por el flujo de
innovaciones, en los distintos proceso de produccion. En México, como (o seflalan diversos andlisis,
la planta productiva ha presentado periodos de virtual subutilizacién, lo que indicarfa que la
productividad del capital y Ia del trabajo no es lo suficientemente grande conforme a los medios
técnicos con que se cuenta, y la operacién de un proceso productivo se adecua a las posibilidades de
rentabilidad que le puede brindar el mercado. De este modo un politica expansiva de los ingresos no
garantlzaria inmediatamente una respuesta en la muitiplicacion de la inversién, el producto y el
empieo, pues con cierfo margen de existencias de materias primas o bienes de consumo, se cubre ia
demanda inicial, al ocupar en mayor medida la maquinaria y equipo. Esta situacién también pudo dar
lugar a la compatibilidad del aumento de la ocupacion y el del salario reali.

3.1 Hipotesis
Se establecen asi, varias hipdtesis derivadas o colaterales a ia antes enunciada:

1.- No hay relacidn unica entre la ocupacion y los salarios reales durante el periodo analizado, y por
|0 tanto previsible una variable en funcidn, exclusivamente, de ia otra.

2.- El aumento de los salarios reales es compatible con el excedente de explotacién en la medida
que lo posibilite la productividad del trabajo.

3.- Laformacién bruta de capital fijo ha tenido una relacion directa sobre la ocupacion.

3.2 Determinacién del modelo

Conforme a lo anterior, se presenta un modelo biecuacional de tipo recursivo para verificar las
hipétesis establecidas. Las ecuaciones se constituyen de ia variables que reiteradas vecis se han
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aludido en diversas teorfas econdmicas y estudios especificos para estudiar la relacién salarios-
empleo.

La primera ecuacion presenta al salario real como variabie enddgena, y explicatorias al excedente de
explotacion y ai la productividad del trabajo.

La segunda ecuacion establece como variable enddgena a la ocupacion y explicatorias al producto
interno bruto (P!B), la formacién bruta de capital fijo (FBCF) y los salarios reales.

La primera ecuacion consta de (N-k) grados de libertad, es decir, nimero de datos menos el nimero
de variables en la ecuacion; para esta ecuacion es de 30. En tanto la segunda ecuacién presenta 29
grados de libertad.

Sr = f(E, Pl)
N = f(Sr, PIB, FBCF),

Sr.=a,+a,E, +a,Pl +u”
N, =B, +B,Sr, + B, PIB, +B,FBCF, +u}’

En donde,

Sr= salarios reales

N = poblacién total ocupada

Pl= productividad del trabajo

E = excedente de explotacion

PiB= producto interno bruto

FBCF= formacion bruta de capital fijo

uS=término residual de fa ecuacion de |os salarios reales
uN=término residual de la ecuacién de la poblacién ocupada

Los estimadores de los coeficientes se obtendran a través del método de los cuadrados minimos
ordinarios aplicados a cada ecuacion. El calculo procedera por medio de la técnica matricial,

3.3. Relaciones entre las variables
3.3.1 Primera Ecuaciéon

Con base en los planteamiento tedricos generales, el andlisis del proceso econémico en México
durante el periodo en estudio y en fa observacion de los datos estadisticos y su representacién grafica
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aludido en diversas teorias econdmicas y estudios especificos para estudiar la relacion salarios-
empleo.

La primera ecuacion presenta al salario real como variable endégena, y explicatorias al excedente de
explotacién y al la productividad del trabajo.

La segunda ecuacién establece como variable endégena a la ocupacion y explicatorias al producto
intemno bruto (PIB), la formacién bruta de capital fijo (FBCF) y los salarios reales.

La primera ecuacion consta de (N-k) grados de libertad, es decir, nimero de datos menos el nimero
de variables en la ecuacion; para esta ecuacion es de 30. En tanto la segunda ecuacion presenta 29
grados de libertad.

Sr = f(E, Pl)
N = f(Sr, PIB, FBCF),

Sro=a, +a,E +a,Pl +u’”
N, =B, +B,Sr, + B, PIB, + B,FBCF, +u

En donde,

Sr= salarios reales

N = poblacién total ocupada

Pl= productividad del trabajo

E = excedente de explotacién

PIB= producto interno bruto

FBCF= formacion bruta de capital fijo

us'=término residual de la ecuacidn de los salarios reales
uN=término residual de la ecuacién de la poblacién ocupada

Los estimadores de los coeficientes se obtendran a través del método de los cuadrados minimos
ordinarios aplicados a cada ecuacién. El célcuio procedera por medio de la técnica matricial.

3.3. Relaciones entre las variables
3.3.1 Primera Ecuacion

Con base en los planteamiento te6ricos generales, el andlisis del proceso econdmico en México
durante el periodo en estudio y en la observacién de los datos estadisticos y su representacion grafica
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se puede inferir acerca de la relacién que guardan entre si dichas variables y poder tener una idea del
valor de los coeficientes a estimar.

La relacién entre el comportamiento del excedente de explotacién y el salario real ha de ser inverso,
sl el de la productividad de la mano de obray la del resto de los factores de la produccion no se altera
o no presenta movimientos significativos, proporcionalmente equiparables o superiores a los de
ambas variables.

En el caso de México, la fijacién de los salarios nominales tuvo el objetivo expreso de modificar a los
salarios reales, controlando o modificando al tiempo el precio de los bienes basicos (principalmente
durante la primera mitad de la década de los aflos setenta) y posteriormente al considerar a los
salarios nominales como un factor basico para lograr la estabilidad, y atin mas, el de estimulo a la
inversidn y la produccion (durante gran parte de los aflos ochenta). Se entiende en este caso, la
divergencia entre el comportamiento de los salarios reales y la productividad del trabajo; es decir, que
no presentaron un comportamiento paraielo. Se prevé, por lo tanto, una relacion entre estas variables
cuantitativamente con un valor pequeilo.

De ello también se deduce el movimiento colateral del excedente de explotacién para algunos aflos
del periodo y encontrado para otros respecto al salario real. Si esta situacidn se manifiesta en
proporciones en las que en conjuncion ambos casos predominen durante todo el periodo analizado,
entonces se esperara un coeficiente que indique una relacion inversa entre ambos, es decir, un valor
negativo.

3.3.2 Segunda Ecuacion

La ocupacion guarda una relacion directa con el movimiento del producto, la causalidad
frecuentemente expresada es la primera sobre el segundo, como una funcién de produccién global de
la economia, sustentada en el supuesto de cierta proporcionalidad entre los factores y estado de la
técnica inamovible. Sin embargo, el enfoque implicito aqui es el que concibe que durante el lapso en
que se realiza la produccion ha sido ocupada y contratada la fuerza de trabajo, como lo precisa una
determinada cantidad de producto. Se espera, por lo tanto, la obtencién de indicadores estadisticos
que seiialen una elevada relacién entre ambos.

Respecto a la formacion bruta de capital fijo, elemento pensado en torno al la parte constante del
capital en algunas corrientes de la teorfa clasica, se prevé una relacién directa respecto a la
ocupacion. El efecto tendencialmente contrario, es decir, el acrecentamiento de la relacién capital fijo
sobre la mano de obra, concebida esta raz6n como composicién organica del capital en la teoria
marxista, puede encontrarse en algunos sectores o ramas de la economia bien localizados y no
predomina su cambio en el contexto general de la economia. Estas empresas son las que han
implantado el uso de nuevos medios técnicos o aquéllas que comparativamente a empresas del
mismo ramo inician su proceso productivo con diferente composicién de las proporciones de los
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factores productivos. En México, la formacién bruta de capital sigue traduciéndose en el aumento de
la ocupacidn; la carencia de capital y la abundancia del factor trabajo, dan lugar a ello. Del mismo
modo, esto describe la estructura productiva de la economia, en donde son preponderantes las
pequefias y medianas empresas, y crecen a la par instalaciones reducidas y el personal ocupado. Es
previsible, en consecuencia, indicadores que asocien positiva y en buen grado a la formacion bruta de
capital fijo y le ocupacién.

En cuanto a la asoclacién entre los salarios reales y la ocupacién, se entlenden dos tipos de efectos;
uno, el significado de los altos salarios en ios costos de las empresas y por lo tanto una relacién
inversa con eila; y el otro, cuando por una politica de ingresos del trabajo en crecimiento se presenta
el aumento del consumo, la inversién y el empleo, este impacto puede ser perceptible quiza, con uno
o0 dos rezagos en el incremento a los salarios.

No obstante, esta Gltima relacién fue considerada con dos objetos distintos; cuando a principios de los
aftos setentas se trat6 de impulsar la economia a través del acrecentamiento del gasto publico y las
remuneraciones al trabajo; sin embargo, la demanda no fue seguida de la inversién que se precisaba
para no incidir en el aumento de precios. El comportamiento de la inversién respondia mas a las
condiciones de rentabilidad que le proporcionaban las relaciones intersectoriales, principalmente con
el sector primario y las determinaciones externas para la acumulacién. Y por otra parte, cuando en
los planes de estabilizacion, se concibié una politica de contencién salarial para mitigar su efecto en
la demanda y consecuentemente en l0s precios; y para disminuir su presién en los costos de las
empresas. Hasta aqui, puede esperarse una relacién negativa entre ambas variables, pero minima,
en contraste con los ailos en que el movimiento de los salarios reales sigui6 positivamente al de la
ocupacion, y en los que naturalmente implicaba el acompantamiento en el mismo sentido de la
productividad dei trabajo y la rentabilidad. En este caso, |a relacién seria positiva y en mediano grado.
Y por ultimo, los afios en que abiertamente la ocupacién, imputable a la inversién, sucedié a la
contraccion salarial, en el caracter estimulante, que esta politica persiguié, pocas veces,
expresamente. En esta Ultima situacién la relacién sera alta y negativa.

De estas situaciones, se puede esperar una relacidn baja, sin precisar el signo de tal.

3.4 Datos de las variables

3.4.1 Salarios reales

Se consideré al salario minimo general promedio como un indicador de las remuneraciones al trabajo.
De 1960 a 1964 se contempla un promedio aritmético simple de los salarios minimos regionales en
toda la Republica; de 1965 a 1985 al salario minimo general promedio en México, que es una
ponderacién con la poblacién asalariada; y de 1986 a 1992 al salario minimo general promedio
ponderado de las tres areas geograficas. A su vez, se hizo una ponderacién cronol6gica del lapso de
vigencia del salario para calcular el dato anual.
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Para deflactar la serie del salario nominal se utilizo, de 1960 a 1969, al indice del costo de la vida
obrera en la Ciudad de México; y de 1970 a 1992 al Indice Nacional de Precios al Consumidor, de
ambos indices se considero al promedio anual.

A la serie del salario real se le presentd como un indice 1978=100,

3.4.2 Empleo

Los datos utilizados para esta variable son los del total de la poblacién ocupada. Sin embargo, la
serie de la poblacién ocupada presenta una sobrestimacion de los incrementos en aigunos afios. Pues
series consultadas para mismos aflos, aun de la misma fuente, presentan cifras distintas. De ese
modo, en 1980 y 1989 se presentan cambios abruptos en el incremento de la poblacion ocupada,
Para 1992 se estim6 el dato por medio del ajuste de una linea de regresion simple, entre la poblacion
ocupada respecto al tiempo. De igual forma, la serie fue presentada en forma de fndice.

3.4.3 Excedente de explotacién

Este dato, también llamado superavit de operacién en la parte de la serie de 1960 a 1968 extraido de
las cuentas consolidadas de la nacién, fue considerado como un acercamiento a las utilidades
devengadas por el capital. Se tomé en cuenta la aclaracion por la fuente, de la implicacién de su uso,
ya que contempla los ingresos de profesionales que actGan por su cuenta.

La serie fue deflactada por el Indice de Precios al Menudeo en la Ciudad de México de 1960 a 1969:
y de 1970 a 1992 por el Indice Nacional de Precios al Consumidor. De la serie deflactada se elaboré
un [ndice.

3.4.4 Producto Interno Bruto

Se lo define como la diferencia entre el valor de la produccién bruta, medida a pesos corrientes, y el
valor del consumo intermedio medido a pesos corrientes. O bien, "como el valor de la produccién
libre de duplicaciones y es equivalente al gasto interno bruto".!

La serie del producto interno bruto a pesos corrientes se deflacté con los Indices de precios implicitos
del PIB, conjuntados en una misma base indices con base 1970=100 y 1980=100. La serie deflactada
del PIB se present6 como un indice 1978=100.

! Sistena de cuentas nacionales, resumen general, tomo 1, 1985-1988. pag. 39.
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3.4.6 Formacion Bruta de Capital Fijo

Su alusién es tendencial al concepto de capital constante en los planteamientos clasicos de la
economia. Este dato se refiere mas precisamente a "la compra que llevan a cabo las unidades
productoras para incrementar sus activos fijos y pueden ser obtenidos mediante compra o produccion
por cuenta propia. Se incluyen también los gastos en mejoras o reformas que prolongan la vida util o
la productividad del bien. Se agrega el valor de los bienes producidos en el pais, tales como:
construcciones y obras, maquinaria, equipos de transporte y equipos en general, asi como los
importados, aun que éstos sean de segunda mano. No se toman en cuenta aqui, terrenos,
yacimientos mineros y bosques maderables y ciertos gastos para fines militares."?

La serie a precios corrientes fue deflactada por el indice de precios implicito de la formacion bruta de
capital fijo, se conjuntaron los indices de precios bases 1960, 1970 y 1980, en una sola con indice
base 1980=100. La serie deflactada se utilizd posteriormente con base 1978=100.

3.4.6 Productividad del Trabajo

Se presentd el cociente del Producto Interno Bruto real entre el nimero de poblacién ocupada en ese
aflo. Esta razdn se presentd en forma de indice, 1978=100.

3.5 Observaciones alos datos utilizados

Han de considerarse varias cuestiones en torno a las variables contempladas en el modelo y el tipo
de datos que se utilizaron; qué tan representativos son éstos de aquéllas. Es decir, si tedrica y
metodolégicamente expresan lo que el modelo intenta plantear.

En primer lugar, se tomé a los salarios minimos promedio nominales no tanto como un dato
representativo de las remuneraciones al trabajo, ni como el ingreso unico que devenga !a poblacion
trabajadora, son abundantes ios estudios que describen los cambios en la estructura de ingresos de
esta grupo de la poblacion y que dan cuenta que los ingresos familiares se constituyen de mas de un
salario minimo tanto por el ingreso del principal sostén econdémico como por la inclusion de mas
miembros al mercado de trabajo. Sin embargo, se atendidé més al significado del comportamiento del
salario minimo, que no obstante los aflos en que se aparté de los salarios medios, otro dato que
tampoco garantizaria ser expresion de las remuneraciones al trabajo, tuvo un desplazamiento en el
tiempo muy similar. Es decir, los ingresos de la poblacién trabajadora han tenido un marco de
referencia en el salario minimo. Es por ello que se presenta en la forma de un indice, al pensarse mas
que en sus magnitudes absolutas, en sus cambios a través del periodo.

En cuanto a los Indices de precios que se usaron para deflactar la serie del salario nominal, un tramo
por el Indice del Costo de la Vida Obrera en la Ciudad de México y otro por el Indice Nacional de

2 Ibidem, pag. 41.

108



Precios al Consumidor, podria generar perspectivas irreales en la confrontacion de periodos. En este
caso, se tomo en cuenta el analisis de Bortz, cuando su estudio prueba una sobrestimacion de la
inflacién en los salarios cuando se utiliza el indice de precios al menudeo y una subestimacion
cuando el indice deflactor es el de precios al mayoreo 3. La aplicacién dei indice del Costo de la Vida
Obrera se acerca mas al primer caso, sin embargo se optd por su utilizacién, ademas de la
disponibilidad de la serie, por su efecto en el salario real, pues éste manifestaba un comportamiento
descrito en diversos andlisis; histéricamente el salario real tuvo un tendencia ascendente durante los
aftos sesentas con algunas declinaciones, a! principio y final de la década. Es un hecho asi
comprendido en la historia econémica del pais. No es el afén de convertir en acierto un error
multicitado.

Por lo que toca a la ocupacién, se corre el riesgo de que los datos no correspondan a lo que
tedricamente cabrfa realizar en el momento de relacionarla con los salarios, pues en la serie de
poblactén ocupada total se incluyen a las personas que devengan utilidades o que en por negocios
propios o familiares perciben ingresos que se apartan significativamente de los salarios minimos
vigentes. Nuevamente aqui se asume que este dato si guarda correspondencia con aquél que
describe a los que estan contratados en un trabajo remunerado y perciben un salario,
tendencialmente esto lo presenta el nimero de afiliados al Instituto Mexicano del Seguro Social. El
comportamiento de una serie es muy parecido al de la otra, al menos para ios aflos en que se
ohservo la serie de afiliados al IMSS.

Respecto al excedente de explotacion, este dato fue requerido como un acercamiento a las utilidades,
o retribuciones al capital, sin embargo, el mismo expresa ingresos que no necesariamente podrian
considerarse como utilidades pues se incluyen ingresos de profesionales o ingresos propios en los
que resultaria dificit distinguirlos de los salarios. También en esta cuestién se eligié su uso por cuanto
se apartaba del concepto de las Remuneraciones a los trabajadores en las mismas Cuentas
consolidadas de la nacién . Esta separacion, aunque no del todo consumada, pudo favorecer, aun y
con reserva, su aplicacion.

Los indices de precios utilizados para defiactar al excedente de expiotacién, fue en un tramo de la
serie, el Indice de Precios al Menudeo en la Ciudad de México y en otro, el Indice Nacional de Precios
al Consumidor, el primero tiene elevada similitud con el indice que para esos afos se deflacté 1a los
salarios minimos nominales. El intento de este procedimiento fue omitir efectos dispares en los
salarios y el excedente de expiotacion, aun y que teérica y operativamente han de suscitarse.

El Producto Intemo Bruto, deflactado por su indice implicito, no designa otro concepto que el referido
por la misma variable en el modelo. Salvo que este contempla la diferencia de las exportaciones
menos las importaciones, es decir, no se circunscribe a la produccién interna exclusivamente: esto

3 Jeffrey Bortz, op. cit. pag. 56.
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entrevé la timitacion en la explicacién de la ocupacién al omitirse el tipo de cambio y el precio de las
importaciones.

La formacidn bruta de capital fijo también presenta la situacion del PiB, en tanto incluye capital fijo
importado. Por otra parte si expresa una aproximacion del capital constante, como se le entendia en
la teorfa clasica y se le trata de referir en este modeio.

La productividad del trabajo, en consecuencia de los datos presentados para el producto y la
poblacién ocupada, implica cierta desviacién con el concepto que se precisa establecer para
relacionario en el modelo. Se repite aqui la inclusidn de la poblacién ocupada que no percibe un
ingreso identificado como salario y que por lo tanto, demerita relacionarlo a través de la productividad
del trabajo, con los salarios. Su aplicacidn se fundamenta en los mismos argumentos para los de las
series que conforman su elaboracion.
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CAPITULO IV. IDENTIFICACION Y ESTIMACION DEL MODELO

Un modelo econométrico, como el considerado en esta investigacién, se compone de variables
endbgenas, aquellas que sus valores son determinados dentro del modelo, y de variables
predeterminadas (que pueden ser variables endogenas rezagadas y exdgenas con rezago 0 sin
rezago) los valores de las cuales se determinan fuera del modelo.

El anélisis de los modelos econométricos en ecuaciones simultdneas implica el tratamiento de las
distintas ecuaciones y variables Incluidas en cada una de ellas, en las formas que den cuenta de las
relaciones que entre estas ultimas se establecen.

Se llegan a derivar de las ecuaciones precisadas originalmente para un modelo (forma estructural)
otras en las que se pueden observar los impactos que el conjunto de las variables predeterminadas,
dependiendo de la asociaciébn entre las variables endégenas mediante su ubicacién en las
ecuaciones, tienen sobre una variable endégena. De este tipo de ecuaciones (forma reducida) habran
de calcularse los valores para sus parametros, lo cuales expresan relaciones entre los mismos
parametros de la forma estructural. Cuando esto se puede realizar en la medida en que s6lo un
arreglo o pardmetro estructurales explique a uno de la forma reducida se habla de exacta
identificacién. Si por el contrario, se excede de las maneras de expresar a un parametro de la forma
reducida se clasifica a esta situacién como sobreidentificacion; el caso opuesto se presenta cuando la
informacion estructural es insuficiente para proceder a ese tipo de relaciones.

Los procesos de identificacion y estimacién estan estrechamente relacionados, ya que de las
caracteristicas que el primero presente respecto al modelo analizado, se procedera a utilizar algun
método especifico para calcular los valores de los pardmetros. Indicard qué tan factible resultaria
aplicar algun meétodo para conocer los valores estimados de los pardmetros, estructurales y de la
forma reducida.

El modelo utilizado aqui es de tipo recursivo; es decir, una de la variables enddgenas aparece como
variable independiente en otra ecuacién. Ello imposibilita 1a obtencién de la forma reducida, por lo
que se hubo de estimar los valores de los pardmetros de cada ecuacién en forma independiente, Para
ello, se aplicé el método de los cuadrados minimos ordinarios, usando la técnica matricial.

Pudo observarse que se manifestaron los problemas cuando después del célculo estadistico se
modifica la magnitud de los pardmetros al de los previsto tedrica y empiricamente, y la apreciacion y
conclusiones que de ello resultan se distancian de la realidad.

Entre estos problemas destacan los referentes a las caracteristicas de las series de datos como la
autocorrelacién y la heteroscedasticidad, y de las relaciones entre ellas, como el de !a
multicolinealidad. Después de su localizacién, se procedié a la aplicacién de medidas correctivas, que
evidenciaron la posible incidencia de la distorsién numérica en las conclusiones.
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Del ejercicio econométrico se pudo entender que la confrontacion entre teoria y el tratamiento
estadistico que conforma a un modelo econométrico fue necesario y propicio la confirmacion de las
hipttesis planteadas al inicio, a la vez que permitio entrever la necesidad de un tratamiento del
mismo tipo, pero méas a detalle de los salario y el empleo en la realidad econdémica mexicana.

4.1 Identificacién

Este concepto alude a la "posibilidad de encontrar estimaciones numéricas de los pardmetros de una
ecuacion estructural (que expresa la estructura de una variable y su comportamiento, ecuaciones en
la pagina 71) con hase en los coeficientes estimados de forma reducida" (la que expresa una
variables endfgena solamente en términos de variables predeterminadas y de perturbaciones
estocdsticas). Aqui se aplicé el criterio de orden para la identificacién de las ecuaciones del modelo.

4.1.1 Primera ecuacion:
Sr.=a,+a,E +a, Pl +u”

Considerando que M=numero de variables endbgenas en el modelo, m=nimero de variables
endogenas en la ecuacion, K=nimero de variables predeterminadas en el modelo y k=ntimero de
variables predeterminadas en la ecuacion; se tiene que para esta ecuacion:

M=2 m=1, K=4, k=2; se cumple entonces que K-k > n-1, es decir, la ecuacién se encuentra

sobreidentificada.

4.1.2 Segunda ecuacion:

N, =B, +B,Sr, + B, PIB. + B,FBCF, +u’

Aplicando el mismo criterio de orden se tiene: M=2, m=2, K=4 y k=2; lo que indica que también esta
ecuacion esta sobreidentificada.

Por considerarse a la condicién de orden como necesaria pero no suficiente para determinar
plenamente la identificacién de una ecuacion, se procedid a la aplicacion de la condicién de rango, de
lo cual se corroboré la sobreidentificacion de las ecuaciones.

4.2 Estimacion
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El modelo establecido es de tipo recursivo, y toda vez que las ecuaciones se encuentran
sobreidentificadas, habra de aplicarsele el método de cuadrados minimos ordinarios a cada una de
las ecuaciones. La técnica utilizada para calcular los estimadores de los coeficientes fue el matricial.

Se establece para las pruebas de significancia, mediante las distribuciones t y F, de los coeficientes
estimados la hipétesis nula Ho :&, = 0; es decir, que los coeficientes son distintos de cero, y caso
contrario lo expresa la hipotesis altemativa H; : 5‘. =0,

4.21 Primera ecuacion
. S
Sr; = ay+a,E +a,Pl +u”
En donde se define que el vector de los coeficientes de las variables es:
a=(X'X)"X'y
@ es un vector columna k x 1 elementos (k es el nimero de parametros a estimar). X es una matriz
de dimension N x k, y expresa el nimero de observaciones, N, por el nimero variables explicatorias
en la ecuacidén mas un término para el intercepto. X' la transpuesta de X; (X'X)'1 la matriz inversa de

la matriz cuadrada k x k; y un vector Nx1 (N, el nimero de observaciones de la variable dependiente).

El vector y se constituye con los datos de la variable Sr, y X con los de las variable Pl y E.

(xx)-1 Xy a
11642797375 0005927185  -0.020156827 2319.40333 -14.897252
0.0059271954  0.000064783  -0.000146359 X 24243456135 | == | -0.702658
-0.0201568273  -0.000146353  0.000408065 205999.11392 1.826614

Q= -14.897252

a,= -0.702658

0= 1826614

La suma de los errores al cuadrado e'e (e, denota el término residual muestral, andiogo a u, de la funcién de regresién poblacional; en
este caso e es un vector de residuos):

ee=yy- @' X'y

e'e= 6195.78212

La varianza del y estimadoo”
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e'e
o = =206.52607

La matriz de varianza-covarianza se define como

02 (XlX).1
240.45411 1.22412 -4.16291
1.22412 001337 0.03022
-4,16291 -0.03022 0.08427
a'X'y- NY?
R? = Y —5—=0.574356
y'y-NY

4.21.1 Ecuacién estimada, pruebas ty F:

Sr=-14.897252 - 0.702658E+ 1.826614 Pl
(15.506583) (0.115647) (0.290303)
{= -0060705 -6.075850 6.292085 30 grados de libertad

2 grados de libertad para el numerador
Fe (,B'X'yaNY)/(k—l)
V'y-FX'y)/(N-k)

=2 20.240759 30 grados de libertad para el denominador

Utilizando una prueba t de dos colas para un nive! de significancia del 5 por ciento, el valor critico de t
para 30 grados de libertad es 2.042, lo que indica que los valores calculados de t para el coeficiente
de P! supera dicho valor, e individualmente se puede rechazar la hipdtesis nula de que el verdadero
valor poblacional del coeficiente sea cero; la misma conclusién es valida para el coeficiente de la
variable E. No asi para el término del intercepto.

El valor calculado F es muy significativo, se puede rechazar la hipétesis nula de que los coeficientes
sean cero, es decir que el excedente de explotacién y la productividad de 1a mano de obra no estan
correlacionados con el salario real.

No obstante la obtencion de un R2 del 57%, puede considerarse medianamente elevado, en virtuc
de que no hay una correspondencia gréfica entre |a variable end6gena y las variables explicatorias; y
de que en los andlisis regresivos individuales arroj6 resultados alejados de la explicacién de este
coeficiente (véase gréafica 1).
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4.2.1.2 Implicaciones de jos datos estimados

Para la regresion entre el indice del salario real y el indice del excedente de explotacion, se presenta
un R? casi nulo.

Sr=75.33033 - 0.04751E

(21.53183) (0.07540)
t= 3.49855 -0.63010 31 grados de libertad
R?= 0.01264

Resultando estadisticamente significativo en una prueba t, de dos colas al nivel de significancia del
5%, solo el término del intercepto, pero con el coeficiente de la variable E con el mismo signo
negativo que present6 en la ecuacion multivariada.

De iguat forma, para la regresion entre el indice del salario real y et indice de la productividad de 1a
mano de obra, se presentan resultados parecidos:



Sr=49.41504 + 0.23855 P|

(0.23855) (0.18561)
t= 207.14734  1.28522 31 grados de libertad
R?=0.05058

Aqui, el término del intercepto fue significativo en prueba t de dos colas al nivel de significancia del
5%. En tanto, el coeficiente de la variable Pl sé6lo fue significativo al nivel de significancia del 50% en
una prueba del mismo tipo.

Sin embargo estos resultados también limitan la explicacién de las relaciones que tratan de ilustrar
para un periodo como el que se analiza.

Asi, de una regresion entre el Indice de los salarios reales y el indice de explotacién para el periodo
comprendido entre 1960 y 1978, se obtienen los siguientes resultados.

Sr=10.15142 + 0.98472 E
(5.98264) (0.08877)
t= 169681 14.31903 19 grados de libertad

R2=0.92341

Siendo estadisticamente significativo el coeficiente de E en una prueba t, de dos coias al nivel de
significancia del 5% y el del intercepto a 20%.

En tanto 1a regresién entre ambas variables para el periodo 1979-1992, presenté resultados distintos.

Sr=192.30339 - 0.804466 E
(17.58427) (0.34149)

t= 10.93610  2.35575 14 grados de libertad

R2=0.31622

En los cuales, el coeficiente de la variable E y el término de! intercepto son significativos en Ia prueba
t de dos colas, al nivel de significancia del 5%.. '

Es decir, los resultados de las regresiones parciales se contraponen para uno y otro iramo de la serie.
Mientras que para el primer subperiodo, se presenta un coeficiente de la variable explicatoria
positivo, para el segundo subperiodo este signo es cercano al otro en términos absolutos, pero de
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signo contrario. Pese a que el coeficiente de determinacién en el segundo analisis regresivo e bajo,
33%, comparativamente al del primero, (92%), considerablemente alto, describen, por lo tanto,
comportamientos distintos;. lo cual se manifesté en los resuitados de la ecuacion inicial.

Una explicacién colateral al fenémeno la dan los resultados de las regresiones parciales entre el
indice del salario real y el indice de la productividad de la mano de obra la proporciona la relacién
salarios-productividad del trabajo.

Para el primer subperiodo, 1960-1978, Ia regresion presenta los resultados siguientes:

Sr=-10.18691 + 1.14114 P
(5.08921) (0.06703)

t= 200166 17.02431 19 grados de libertad

R2= 0.94458

En los que el término del intercepto no es estadisticamente significativo al nivel de significancia de
5% en prueba de dos colas, pero si al del 10% en una prueba del mismo tipo. Y el coeficiente de la
variable PI sf lo es al nivel de significancia del 5%. El sino del coeficiente de esta variable es positivo
y el coeficiente de determinacion es elevado (94%).

Contrariamente a ello, la segunda regresion parcial, para 1979-1992, presenta estos resultados:

Sr=2352.31885 - 2.76848 P
(17.58291) (1.17492)

t=  20.03757 2.35631 14 grados de libertad
R?=0.31622

En esta regresion, los valores del coeficiente y del término del intercepto son estadisticamente
significativos en la prueba t de dos colas al nivel de significancia del 5%.

También en esta serie se contraponen los resultados de un subperiodo a otro. Es preciso sefialar que
ambos subperiodos adoptan comportamientos similares de la relacion entre las variables. Un tanto
previsibles en el analisis teérico precedente, pero que pueden aludir a problemas inherentes al
proceso de estimacion de los coeficientes en la ecuacion multivariada. Por ello se sometié a diversas
pruebas que detectan problemas y sesgos en la estimacion de los pardmetros. Entre ellas, las
pruebas de multicolinealidad, heteroscedasticidad y autocorrelacion, y en la medida de lo posible
superar tales inconvenientes.

117



4.2.1.3 Prueba de muiticolinealidad

Para detectar la multicolinealidad, que implica la dependencia lineal entre las variables explicatorias,
y que obstruye estimar el impacto exclusivo de una variable explicatoria sobre la variable enddgena,
se procedié al andlisis de regresion entre las variables explicatorias. Para este caso se establecié
una ecuacion bivariada entre el indice de explotacién y el indice de la productividad dei trabajo, de lg
cual se derivaron los siguientes resuitados:

A

[=-91.52711 + 2.26007 PI
(22.31872) (0.19620)

t= -4.10091 11.51921 31 grados de libertad
R2=0.810615

Ambos parametros estimados fueron significativos en una prueba t de dos colas al nivel de
significancia del 5%.

Como se ohserva, el coeficiente de determinacion es elevado, considerablemente superior al
mostrado por las regresiones entre el salario real y el excedente de explotacion y la productividad de
l1a mano de obra por separado. El coeficiente de la variable Pl es positivo y junto con el término del
intercepto, son estadisticamente significativos. No obstante, se acepte la presencia de cierto grado de
multicolinealidad, no puede pensarse en que ésta sea seria, ya que el coeficiente R? en la ecuacion
multivariada no fue lo suficientemente elevado, y los coeficientes de las variables estadisticamente
significativos. Ahora bien, teéricamente no se esperaba una elevada asociacién entre el excedente de
explotacion y la productividad de la mano de obra, al menos superior que la de esta Glitima con los
salarios reales. Por ello no se puede contar con informacién a priori que se incluya en la ecuacion y
ayude a superar el problema de muiticolinealidad. La omisién de alguna de las variables tampoco
convendria, toda vez que las regresiones de las ecuaciones bivariadas no presentaron mejores
coeficientes de determinacién..

4.21.4 Prueba de heteroscedasticidad

Este problema, que se contrapone al supuesto de homoscedasticidad del modelo de regresion
clasico, y que implica que ya no todos los residuos tengan fa misma varianza, y en consecuencia en
muestras mayores los estimadores, aun acercandose al valor verdadero poblacional, ya no cuenten
con varianza minima, es decir, dejan de ser eficientes.

Se procede a la aplicacién de la prueba de Park, en la cual se sugiere que o es una funcién de la
variable explicatoria. La forma funcional propuesta es:
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Ing*=Inc® + InX +uy,
dado que se desconoce o~ , se propone €2 como una aproximacién, con lo cual queda:

Ine= o + finX+y
= a+ fInX +u,

Esta titima regresion hubo de aplicarse por cada una de las variables y evaluar la significacién, segun
la prueba t, del coeficiente de la variable regresora.

Iné?=-5.71391 + 2.09786 InE
(0.62750)

t= 3.34320 31 grados de libertad
R?=0.265002

Iné’=-8.85796 + 2.85160 InP!
(1.39936)

t= 2.03778 31 grados de libertad
R2=0.118129

Lo que sugiere que la variable E si presenta una relacién sistematica con los valores absolutos de los
residuos, atendiendo a que el valor estimado de su coeficiente fue significativo en la prueba t de una
cola al nivel de significancia del 5%. No asi la variable Pl, de la cual fue su coeficiente
estadisticamente significativo al nivel de significancia del 10%..

La alternativa remedial aplicada fue dividir a toda la ecuacién entre la variable E, correlacionada con
los residuos. De este modo la ecuacién transformada quedé establecida como sigue:

Sr'=a E'+ a, +a, P*+u*

En donde Sr*= Sr/E, E*=1/E, PI*=PI/E y u*=u/E.

El modelo estimado mostrd los siguientes datos.

~

Sr*=-0.756653 -29.45881 E* + 2.06375 PI*

(0.099883) (6.870012)  (0.1779039)
t= (-7.575328) (-4.288029)  (11.600372) 30 grados de libertad
R2= 0923378

De ellos, se puede observar, que los estimadores de los coeficientes de las variables son
estadisticamente significativos, al nivel de significancia del 5%, en una prueba de dos colas con 30
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grados de libertad. E! coeficiente de determinacién, es elevado, y muy por encima del presentado en
la ecuacién original. No obstante los coeficientes expresan magnitudes muy parecidas a las de
aquélla, sélo que el término del intercepto se refiere aqui a la tasa de cambio del salario sucedida al
cambio del la ocupacién; y el coeficiente de la variable E* al término del intercepto en la ecuacién
original,

Se procede al las regresiones entre el Ine? de esta ecuacién y las variables E* y PI* por separado:

Iné*= -6,373784 - 0.29198 InE*
(0.464097)

t= -0.629141 31 grados de libertad
R2=0.012607

Iné%=.5155816 .-1.10434 InPI*
(0.810214)

t= -1.36303 31 grados de libertad
R2=0.05654

No se encontré alguna asociacion entre las variables y los residuos; los coeficientes estimados no
fueron estadisticamente significativos, bajo las mismas condiciones de prueba que en ejercicio inicial
de la prueba de Park. Por lo tanto, en la ecuacién transformada no se presentd heteroscedasticidad.

4.2.1.5 Prueba de autocorrelacion

Otro supuesto del modelo de regresién clasico es el de que no existe correlaciéon entre los residuos,
en el caso contrario se observan consecuencias como en el de la heteroscedasticidad, es decir, los
estimadores siguen siendo insesgados y consistentes, pero no eficientes, debido a que la varianza
estimada se aleja de la verdadera varianza poblacional, y en consecuencia las pruebas de
significancia pierden validez,

La prueba aplicada en este andlisis fue mediante lel estadistico Durbin-Watson, definido como:

En donde e son los residuos que se obtienen de los valores originales de Ia variable endégena menos
los valores estimados para esta, y e ., 1os mismos con un rezago en el tiempo.

El procedimiento de su ejecucién, implica la estimacién de un coeficiente de autocorrelacién
muestral, definido por:
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N*(1-d/2)+k* _
N -k

=

En donde: d es valor estimado en la ecuacion anterior, N es el nimero de observaciones, y k el
namero de coeficiente, incluyendo el intercepto, que van a ser estimados.

La ecuacion de Sr, describl6 :

p=0.9547687 y d=0.1227756

Y valores criticos, limite inferior d =1.32 y limite superior d,=1.58, a un nivel de significancia del 5%.
Es decir, e! valor d calculado en la ecuacion es considerablemente inferior a los valores de tablas, 1o
que indica la existencia de autocorrelacion de tipo positiva.

El criterio remedial adoptado fue el de transformar la ecuaci6n original a través de las primeras
diferencias, quedando asi:

(Sr, - ;’S'}q): ao(1 'ﬁ)*’ a, (El' ﬁEM)*. a, (Plt'bplt-c)+(ut' ﬁuu-a)

En donde p es el coeficiente de autocomelacién muestral estimado ariba, S,
variables de la ecuacidn rezagadas un perlodo, al igual que u,,.

E., Y Pl las

-1} 1)

(St PSr,,)= -2.439656 -0.210168(E- PE,,) + 1.273115(PI-pP! )

(2.858318) (0.132491) (0.455915)
t= (-0.853529) (-1.586273) (2.792434) 29 grados de libertad
R2=0,220356

En estos resultados se observa que los coeficientes conservaron el signo de la ecuacién original y
que los valores estimados de los coeficientes son significativos estadisticamente, el de la variable (E-
PE,) al nivel de significancia del 10% en prueba de una cola y el de la variable (P1-pPl ) al nivel del
5% en prueba de dos colas. De igual forma, el coeficiente de determinacién es cuantitativamente
parecido al de la ecuacién original.

En tanto, calculando el estadistico d y el coeficiente f) se obtuvo:

d=1.768112

Por encima del limite superior de los valores en tablas de d, y muy cercano a 2, el valor que indica la
ausencia de correlacion, y da por aprobada la hip6tesis nula que se propone en este sentido.



4.2.2 Segunda ecuacion

N, = By +pB,Sr, + B, PIB, + B, FBCE, +u

En donde se define que el vector de los coeficientes de las variables es:

B=(X'X)" X'y

ﬁ es un vector columna de k x 1 elementos (x €s el numero de parametros a estimar). X es una
matriz de dimensioén Nxk (N expresa el nimero de observaciones). X' la transpuesta de X; (X'X)'1 la
matriz inversa de la matriz cuadrada k x k; y es un vector Nx1 (N, el nimero de observaciones de la
variable dependiente)

E! vector y se constituye con los datos de la variable N, y los de las variables Sr, PIB y FBCF
conforman la matriz X .

~

x)-1 X'y B
0.57320 -0,00524 -0.00260 0.00067 329236 51,51614
.0.00524 0.00007 0.00003 -0.00003 X 227964.40 —— | 013432
10.00260 0.00003 0.00021 -0.00019 335821.00 = | 063369
0.00067 -0.00003 -0,00019 0.00020 344629.20 -0.00470

,Z?Q= 51.51614

[,= 013432
B~ 063369
B,= -0.00470

La suma de los errores al cuadrado e'e:

ee=yy- B' Xy

e'e= 288.0394

La varianza del y estimado ¢”

e'e
o = p =9.93239



La matriz de varianza-covarianza se define comoa? (XX, y es igual a

5.69331 0.05206 0.02587 0.00674
-0.05206 0.00073 0.00031 -0.00030
-0.02587 0.00031 0.00209 -0.00198
0.00674 -0.00030 -0.00198 0.00206
a'X'y-NY 2
2= =7 —=0.9868992
y'y-NY

4.2.21 Ecuacion estimaday pruebas ty F

N=51.51614 - 0.13432 Sr+ 0.633692 PIB - 0.00470 FBCF
(2.38606) (0.0270185) (0.045749) (0.045422)
t= (21.59041) (4.9714) (13.85140)  (0.103428) 29 grados de libertad

3 grados de libertad para el numeradory 29
para el denominador

e B X'y - NT)I (h-1)
V'y-FX'y)I(N-k)

==9.540026, paraN=33y k=4,

Utilizando una prueba t con dos colas para un nivel de significancia del 5 por ciento, el valor critico de
t para 29 grados de libertad es 2.045, lo que indica que los valores calculados de t para el término del
intercepto, el indice del salario real y el indice del PIB supera a dicho valor, e individualmente se
puede rechazar la hipétesis nula de que el verdadero valor poblacional del coeficiente sea cero. No
asi el coeficlente del indice de la formacion bruta de capital fijo.

El valor calculado para F es muy significativo, se puede rechazar la hipStesis nula de queﬁ,=ﬁ2
B,=p,=0, es decir, que el empleo no est4 correlacionado con el salario real, el PIB y la FBCF.

El signo del coeficiente estimado para e! PIB es el esperado, el del salario real ha de tomarse con

reserva y el de la FBCF, el cual no fue estadisticamente significativo, tampoco asegura que ese tipo
de relacion sea realmente existente entre ambas variables (para este Gltimo caso, véase la grafica 2).
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4.2.2.2 Implicaciones de los datos estimados

Al llevar a cabo una regresion entre la poblacion ocupada y el PIB, se obtuvo:

N'=41.43641+ 0.63512 PIB

(0.01829)
t= 34,72498 31 grados de libertad
R2= 0.974912

El coeficiente estimado del PIB es muy parecido al mostrado en la ecuacion multivariada,
estadisticamente significativo en la prueba t de dos colas al nivel de significancia de! 1%. En tanto, el
coeficiente de determinacion es elevado, e indica que ambas variables guardan una gran
correspondencia (véase grafica 3).
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Del mismo modo, para la regresion entre el indice de la ocupacion y el del salario real se presentd:

N =43.07390 - 0.23626 Sr

(0.21661)
{= 1.08071 31 grados de libertad
R?=0.0.3695

Si bien, el coeficiente de Sr se acerca mucho al obtenido en la ecuacién multivariada, aqui no es
estadisticamente significativo al nivel de significancia del 5% en prueba de 2 colas, pero si al de 50%
en una prueba de este mismo tipo. Ademas, el R2 es sumamente bajo, lo que puede encontrar un:

explicacion en el comportamiento de estas dos variables a través de los diferentes aflos del periodo
(véase grafica 4).
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La regresion entre N y Sr para el subperiodo 1960-1977 arroj6 estos resultados:
N =49.36870+ 0.38659 Sr
(0.047862)
t= 8.077180 18 grados de libertad
R2= 0.80305

INDICES DE LA POBLACION OCUPADA Y DE
1,08 SALARIOS REALES
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GRAFICA 4
Y la regresion entre las mismas variables para el subperiodo 1978-1992 fue:
N=1 55.48225 - 0.45006 Sr
(0.076527)

t= 5.88106 15 grados de libertad
R2=0.72681
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En ambas regresiones los coeficientes estimados fueron estadisticamente significativos en la pruebe t
de dos colas, a un nivel de significancia del 5%. Asi también los coeficientes de determinacion
pueden considerarse elevados. Sin embargo, los coeficientes presentan signos contrarios,
ligeramente superior el valor absoluto en la segunda regresion. Es decir, durante el periodo, el
comportamiento de las variables tuvo correspondencia positiva en la primera etapa, y negativa en la
segunda (véase la grafica 3).

En cuanto a la relacion entre el indice de la poblacién ocupada y el de la formacion bruta de capital
fijo, se dleron los siguientes resuitados:

A

N'=43.07390 + 0.59646 FBCF
(0.04232)

t= 14.09404 31 grados de libertad

R2= 0.86495

Contrastantes fueron los estimadores de los coeficientes con los que presentd la ecuacién
multivariada. En aquélla, el coeficiente de la variable no fue significativo al aplicar la prueba t, en
tanto, aqui lo fue en buen grado, pues superé considerablemente el valor de tablas de la distribucién t
al nivel de significancia del 0.1%. En conjuncién con ello, en la primera se presenté un R2 elevado, lo
que expresa la presencia de un problema, el de multicolinealidad.

4,.2.2.3 Prueba de muiticolinealidad

Ademas de la ultima evidencia expresada, para la deteccion de muiticolinealidad se procedié al
analisis de regresién entre las variables explicatorias. Para este caso se establecié una ecuacion
multivariada entre el indice del salario real y las demds variables explicatorias, PIB y FBCF. De la
cual se derivaron los sigulentes resultados:

Sr=71.23066 -0.436059 PIB + 0.41095 FBCF
(9.51443) (0.29852)  (0.29763)

t= (7.48659) (-1.46071) (1.38072) 30 grados de libertad
R2=0.066421

1 grado de libertad para el numerador
2
‘RSr.,PIB.F'ECF [k—2

F, = 2
(I-Rg, ppsper ) (N =k +1)

= 2.20556 31 grados de libertad para el denominador

En donde k es el nimero de variables explicatorias en la ecuacion, incluyendo el intercepto; y N el
ndmero de observaciones.
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El valor calculado para F, no supera al valor critico de F para tablas con un nivel de significancia de
10%, con 1 y 31 grados de libertad (k-1, N-k+1); es decir, Sr no es colineal con las otras variables
explicatorias.

Ahora, para la ecuacion que relaciona al indice del PIB con las otras variables explicatorias, se tuvo:

PIB=12.36464 - 0.15227 Sr + 0.94776 FBCF
(9.25086) (0.10424)  (0.054398)

t=  (1.33662) (1.46071)  (17.42255) 31 grados de libertad

R2=0.9106953
1 grado de libertad para el numerador

R: wer | K—2
F.= P18 Se FBCE = 316.1264 31 grados de libertad para el denominador

1 (a- Rlz’lB...Sr,.FECF Y/ (N—k+1)

El valor calculado para F, es muy superior al valor F de tablas, a un nivel de significancia del 1%, es
decir, la variable es colineal con el resto de las variables explicatorias.

Y por uitimo, se plantet la ecuacién en la que el indice de la formacion bruta de capital es la variable
enddgena.

FBCF =-3.26564+ 0.14539 Sr+ 0.96021 PIB
(9.56587) (0.10530)  (0.05511)

t= (0.34138) (1.38072) (17.42255) 31 grados de libertad

R?= 0.910059
\ 1 grado de libertad para el numerador
R.FBCF...Sr.PIB 1k-2

F,= ~ = 313.6703 31 grados de libertad para el denominador
(= Riyer_sr o) | (N =k +1)

Se observa para este caso que el valor de F, es muy superior al valor critico del valor de F en tablas
a un nivel de significancia del 1%; y por lo tanto, existe multicolinealidad con el resto de las varables
explicatorias.

Puede asegurarse que las variables explicatorias que guardan gran correspondencia, y Que son las
que indican la existencia de multicolinealidad en la ecuacion, son el indice del PIB y el de la

formacldn bruta de capital fijo; ia relacién individual asi lo indica.

FBCF= 16209 + 0.9481 PIB

128



(0.0553)

t= 17.1194 31 grados de libertad

R2=0.9043

El coeficiente estimado de PIB es significativo en prueba de dos colas al nivel de significancia del
5%. Y el coeficiente de determinacion es elevado, io cual entrevé la asociacion entre estas variables.
Por el contrario, las relaciones de estas variables con el indice del salario real expresaron infima
correspondencia.

La regresion entre el salario real y el PIB presento:

Sr=74.3298 - 0.0440 PIB
0.092366
t= (-0.4706) 31 grados de libertad

R2=0.0070

El coeficiente estimado del PIB no fue significativo ni al nivel de significancia del 10% y el coeficiente
de determinacion fue casi nulo,

En tanto, la regresion entre el salario real y la formacién bruta de capital fijo mostré resuitados muy
parecidos.

Sr=70.5215 - 0.0024 FBCF

(0.0937)
t= -0.0265 31 grados de libertad
R2=0.00002

Aqui tampoco fue significativo el coeficiente de la FBCF al nivel de significancia del 10% y el
coeficiente de determinacion atn mas pequefio que en la regresion anterior.

Es pues, evidente la elevada correspondencia entre las variables PIB y FBCF, lo que afectd
significativamente al coeficiente estimado de la segunda variable en la ecuacién multivariada. Este
problema, no sélo obstaculizaria la prediccion de la variable endégena, sino que daria una idea
diferente del tipo de relacion que efectivamente observaron estas variables durante el periodo
analizado. Es pues factible la omisién de alguna de las variables colineales. No obstante esta
alternativa, en este estudio se previ6 el comportamiento de estas variables, y un tanto los resultados
que se presentarian al incluirlas en Ia ecuacion.
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4.2.2.4 Prueba de heteroscedasticidad

Del mismo modo que en fa ecuacién uno, se realizé la prueba para determinar {a existencia de
heteroscedasticidad, y se procedié a la aplicacién de la prueba de Park, en la cual se sugiere que o’
es una funcién de la variable explicatoria,

Esta ultima regresion hubo de aplicarse a cada una de las variables y evaluar la significacion, segin
la prueba t, del coeficiente de la variable regresora.

Iné?= 7.6608 - 0.2209 InSr
(0.6747)

t= -0.3274 31 grados de libertad

R2=0.0034

Iné?=-3.6329 + 2.3531 InPIB
(2.3531)
t= 23.9179 31 grados de libertad

R2=0,94859

Iné*=-4.1779 + 2,4491 InFBCF
(0.1658)
t= 14.7654 31 grados de libertad
R2= 0.87551

Lo que indica que las variables PiB y FBCF si presentan una relacion sistematica con los valores
absolutos de los residuos, atendiendo a que el valor estimado de su coeficiente fue significativo, No
asi la variable Sr, de la cual su coeficiente no fue estadisticamente significativo al mismo nivel de
significancia, 5%, que las otras variables explicatorias.

La alternativa para remediar este problema fue dividir a toda la ecuacion entre la variable PIB, la que

de alguna forma estda mucho mas correlacionada con los residuos. De este modo la ecuacion
transformada quedo establecida como sigue:

N*= B, PIB* +B,Sr *+B, + B, FBCF *+ u*

En donde N*= N/PIB, PIB*=1/PIB , Sr*=Sr/PIB , FBCF*=FBCF/PIB y u*= u/N.
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El modelo estimado mostré los siguientes datos.

N *= 54,45555 PIB* - 0.17841 Sr* + 0.59676 + 0.03226 FBCF
(1.03101) (0.01926)  (0.04199) (0.04377)
t=(52.81750) (-9.25901)  (14.21206) (0.73703) 29 grados de iibertad

R2= 0.90431

De ellos, se puede observar, que los estimadores de los coeficientes de las variables son
estadisticamente significativos, al nivel de significancia del 5%, en una prueba de dos colas con 29
grados de libertad, salvo el de |a variable FBCF, el cual si lo es al nivel de significancia del 50%. El
coeficiente de determinacion, es elevado, por encima del presentado en la ecuaciéon original. Los
coeficientes expresan magnitudes muy parecidas a las de aquélla, sélo que el término del intercepto
se refiere aqui a la tasa de cambio de la ocupacién sucedida al cambio del PIB; y el coeficiente de la
variable PIB* al término del intercepto en la ecuacion original.

Se procede al las regresiones entre el Iné” de esta ecuacién y las variables Sr*, PiB* y FBCF por
separado:

Iné*=-12.93785 - 1.05108 InPIB*
(0.69631)
t= -1.50949 31 grados de libertad
R2=0.06846

iné*= -8.50508.- 0.97850 InSr*
(0.60547)
t= -1.61609 31 grados de libertad
R?=0.07770

Iné*=-8.14064 - 336459 INFBCF*
(2.87205)
t= -1.17149 31 grados de libertad
R2-0.042393

No se encontr6 alguna asociacién de las variables con los residuos, y los coeficientes estimados no
fueron estadisticamente significativos, bajo las mismas condiciones de prueba que en ejercicjo inicial
de la prueba de Park. Por lo tanto, en la ecuacién transformada no se presenté heteroscedasticidad.
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Se observa, sin embargo, el mismo caso que en la ecuacién original, en la que el estimador del
coeficiente de FBCF* no es estadisticamente significativo al tiempo que se presenta un R? elevado,
indicacion virtual de muiticolinealidad. Sometido esto al proceso del apartado anterior se obtienen
resultados semejantes con los estimadores.

4.2.2.5 Prueba de autocorrelacion

Para determinar la presencia de autocorrelacién en la ecuacion, se aplicé la prueba del estadistico
Durbin-Watson, definido anteriormente para la ecuacion uno, al igual que el valor de p

La ecuacién presentb,b= 0.99921 y a d= 0.001595 y valores critlcos, limite inferior d=1.32 y limite
superior d ,=1.58, a un nivel de significancia del 5%.

Es decir, el valor d calculado en la ecuacién es considerablemente inferior a los valores de tablas, lo
que indica la existencia de autocorrelacion de tipo positiva.

El criterio remedial adoptado fue el de transformar la ecuacion original a través de las primeras
diferencias, quedando asi:

(Nl -ﬁNM): ﬂo(1'b)+ ﬂ1 (er'ﬁsrm)'*ﬂ: (PIBn'bPIBM)-" ﬂ: (FBCFF IE)FBCFM )+(Ul + U, )

En donde p es el coeficiente de autocorrelacion muestral estimado arriba, N,, ,Sr,,, PIB,, y FBCF,,
las variables de la ecuacién rezagadas un periodo, al igual que u, .

(N,-pN, )= -0.66165 - 0.07672 (Sr-pSr, ) + 0.79429 (PIB-pPIB, ) -0.01872 (FBCF- pFBCF,, )

(0.80920) (0.05816) (0.23122) (0.06008)
t= (-0.81765) (-1.31907) (3.435191) (-0.31164) 28 g.del.
R2=0.58980 (Se omiti6 la primera aobservacion)

En eslos resultados se observa que el coeficiente estimado del PIB es estadisticamente significativo
al nivel de significancia del 5% en prueba de dos colas; el del salario real al nivel de 20% y el término
del intercepto al del 50% en un prueba del mismo tipo. En tanto, el coeficiente estimado de la
formacién bruta de capital fijo no fue significativo. Todos los coeficientes conservaron el signo de la
ecuacion original, pero el coeficiente de determinacion obtenido fue considerablemente menor al de
aquélia.

En tanto, calculando el estadistico d y el coeficiente p, se obtuvo:

d= 2.0618
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Por encima del limite superior de los valores en tablas de d, y muy cercano a 2, el valor que indica la
ausencia de correlacidn, y da por aprobada la hip6tesis nula que se propone en este sentido.
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CAPITULO V. CONCLUSIONES

5.1 Salarios y empleo

El analisis de la relacién entre los salarios y el empleo responde a un estadio del desarrollo
econdmico de la sociedad; cuando como conceptos se fundamentan en el significado que les da su
presencia en las actividades productivas.

Este contexto alude al momento histérico que se describe por la generalizacion de la libre
comercializacion de la mano de obra, Las referencias previas a ello, citadas al principio del capitulo,
manlifiestan que poco sistematizado y profundo era su anélisis sobre el tema, comparado con el que
se desarrollaria durante el capitalismo industrial.

El proceso de modernizacion condujo a la indagacién sobre las formas que en el terreno sociopolitico
asume la determinacion del nivel de los salarios. Esto se explica porque se constituian ya entonces
fuerzas contrapuestas para la fijacion de las remuneraciones al trabajo; aparecian las organizacicnes
sindicales o grupos politicos que instigaban el agrandamiento de su participacion en el ingreso.
igualmente, 1a organizacién del Estado, a través del gobierno y las leyes, consideraba prudente
regular las relaciones del trabajo, y por lo tanto, si no directamente el nivel de los salarios, si delinear
la forma que habria de adoptarse para conseguirlo.

Se entrevelan, pues, dos condiciones para la determinacién de los salarios; uno, el directamente
dictado por las situaciones materiales en la produccién y ei mercado de trabajo; y otro, en el &mbito
politico, que se describia por la confrontacién de grupos o por las decisiones gubernamentaies.

La alusioén a la relacidn salarios-empieo en esta Ultima esfera era hacia los salarios mas que al
empleo, o bien, a este tltimo como una consecuencia de los primeros.

Cuando los flujos de mercancias caracterizan las interrelaciones entre los diferentes sectores
productivos y grupos sociales, en las reflexiones tedricas se conciben los aspectos generales y
particulares de la produccion y el comercio, y en consecuencia |la acepcion de la mano de obra como
una entidad consumidora, ademés de su funcién como aditamento para la produccion. Atribuirle esta
posicion la vinculaba al mismo tiempo con una fuerza cada vez mas entendida en su relacién con el
comportamiento de la inversion y la produccién, la demanda. Este tipo de seguimiento légico de la
actividad econémica se inscribié inherentemente a la visién de ésta como un circuito, en el que se
encontraban el flujo de mercancias por un lado, y el de ios ingresos por el otro.

Esta perspectiva condicionaba otro tipo de opinién, diferente a la que proporcionaba el espacio

individual de la empresa, agricola o industrial. En cuanto viraba el sentido que en este caso se
sobrentendia; que el uso adicionai de mano de obra, bajo ciertos limites técnicos para la produccion y
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para el precio de las mercancias, tendria que fundamentarse en el descenso de la retribucién al
trabajo.

Las pautas del mercado delinearian los cauces del anlisis de los salarios y el empleo, su centro
seria la confrontacion entre ia oferta y la demanda de trabajo. Se daba por cierto esta afirmacion, al
igual que se consideraba que Ia determinacion del salario nominal, y tendenciaimente el real, tenia
como marco de referencia los precios de los bienes que formaban el consumo del trabajador. Dado
que este tipo de bienes no presentaba variaciones continuas y en el corto plazo, el nivel de salarios
era practicamente estacionano. Y en consecuencla para la determinacién del salario se aludia a la
costumbre. Al mismo tiempo, se les conferia a los demas factores coparticipes en la produccion el
caracter de inamovibles; es decir, el trato al capital era anélogo al que se le conferfa a la tierra, pues
advertiase un pago natural por su posesion y uso. En este caso, los salarios podrian fluctuar, en
términos nominales y reales, pero hasta el limite dispuesto por aspectos objetivos o naturales que se
imponian, como lo era el pago al capital y las mismas ganancias.

La perspectiva de la distribucion del ingreso para la fijacién del nivel de los salarios fue una
consideracion de amplio significado en el siglo XIX, y se apartaba de la concepcion tecnicista, que
establecia los limites supuestamente tanglbles para el movimiento del salario. No obstante la
divergencia de conclusiones en que desembocaba la secuencla analitica sobre esta base. Pues se
constituian, por una parte, opiniones de las que derivaba la relacion inversa entre el salario y |a
ocupacion, a través del aumento de las ganancias; y otra, que abietamente reclamaba la
participacion de los trabajadores en el producto, incluso la hasta entonces infranqueable parte de las
ganancias.

No so6lo 1a opinién de que el crecimiento del salario por medio del consumo provocaria la ampliacién
del empleo era la Unica que convenia en una relacion directa entre ambas variables. Sino que en tal
sentido se dieron diversas proposiciones, como la de Smith, quien afirnaba que los salarios altos
eran garantes de la elevacion de la productividad, lo cual generaria un mayor nivel de producto y con
ello la cantidad de transacciones en el mercado, y a su vez equivalia, en el sistema de este autor, a ia
formacién de méas empleos. Lo que denota una diferencia con los argumentos imperantes en la
€poca, pero sin abandonar en su estudio los axiomas del mercado. Ya que, si bien se inclinaba por la
moderacién de los ingresos de los empresarios para estimular el &nimo de acumulacion, la dindmica
mercantil disponia buscar el bien méximo, conducente al agrandamiento y apropiacién de mayor
riqueza por este grupo.

Se apartaba de esta tesis la exposicién que Marx hizo sobre el tema. Este se inscribia en la
disertacién que él realiz6 del proceso global de la produccién, el cual se conformaba de las distintas
fases que se sucedian para la obtencién de los elementos materiales necesarios para el
mantenimiento de las bases economicas de la sociedad, que es al mismo tiempo, el de las relaciones
que en ella establecen las diferentes clases que la forman. En este sentido, el nivel de los salarios y
el empleo guarda una correspondencia con las condiciones de acumulacion, concepto que alude a un
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proceso de concentracion del producto; lo que ha de entenderse relativamente a las caracteristicas de
la produccién en un momento determinado. De igual modo, la tendencia a la exclusion de la mano de
obra de las actividades productivas, se encuentra implicito; ya sea por la oclusion del mercado por el
estrechamlento de la demanda o la transformacién técnica que desplaza los métodos intensivos en
trabajo por otros intensivos en capital. Comprendido de esta forma, el comportamiento ascendente de
los salarios era compatible con el de la ocupaci6n, cuando asi lo propiciaban las condiciones de
rentabilidad del capital. En particular, en el momento en que la inicializacion de nuevos procesos
productivos incorpora a mas poblacién a la actividad econémica y por las caracter(sticas técnicas de
éstos, la productividad que ellas propicien y la intensidad que se aplique en el trabajo, asi como
porque simultaneamente el sector productor de bienes salarios presenten lo suficiente para abastecer
el mercado, es decir los precios de las mercancias no declinen, entonces sobre estas circunstancias,
se obtengan margenes de ganancia que a su vez hagan compatible el ascenso de los salarios reales.
A de verse aqui, que este incremento es consecuencia de una situacion especifica en las
modalidades de la produccién y no un fenémeno aparte en la esfera de la produccién, y de algun
modo un factor concurrente en las causas de la ampliacién de la ocupacién. Anilogamente, la
influencia del mercado de la mano de obra en la determinaci6n de los salarios es incuestionable, pero
también en ultima instancia, provocada por aquél mismo fendmeno. Pues la debilidad de las
organizaciones obreras puede responder en algin momento determinado a la necesidad del capital
de allegarse mano de obra barata, ya que la sobreoferta de trabajo es una consecuencia de la forma
en que se ha estructurado la obtencién de mercancias. De donde ha tenido origen un ejército de
desplazados del medio rural y el industrial de reserva. Este andlisis diferia también, porque las
caracteristicas y condiciones de vida eran pensadas en términos del cambio, en forma distinta a una
situacién estacionaria, pues si bien la situacion material que observaba la clase obrera en
determinado momento sefalaba el marco en el que fluctuaban los salarios nominales y reales, esas
circunstancias se correspondian con las caracteristicas de la produccién en tiempo y espacio
determinados, y por lo tanto la tendencia a la depauperacién ha de comprenderse en este sentido.

A fravés de otro esquema conceptual, ya en el siglo XX, algunas proposiciones dentro del anélisis
neoclasico se trataba comprender la determinacién del salario, como un precio mas de la gama de
productos en el mercado, con el objeto de asimilar y hallar los mecanismos que dejaran de perturbar
la actividad econémica, en el medio que mejor convenia a ello, y éste lo representaban las fuerzas
del mercado. El concepto de la productividad marginal, parecia tener cierto acercamiento analitico
con parte del desarrollo teérico de Marx, por cuanto en esta corriente se compatibilizaba el empleo de
un factor, el trabajo, hasta encontrar los limites, que bajo los supuestos de un estado dado de la
técnica, homogeneidad en el irabajo y precios estables, confiara ser rentable. Podria aceptarse sélo
esta secuencia del razonamiento, sin embargo, en una y otra teoria media una gran diferencia en el
sustento y sentido global del planteamiento que los hace diferir en las conclusiones. Pues, por
ejemplo, en el esquema marxista la determinaci6n de la racionalidad en el proceder de los individuos
se encauza a través de las lineas trazadas por el acrecentamiento de capital, algunas veces
directamente seflaladas por las circunstancias hostiles del mercado y otras menos elocuentes y
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guiadas por aparentes entidades politicas ajenas a dicho proceso. Con mucho menos margen de
libertad para la decision y el autoajuste que en el modelo neoclasico.

De esta limitacidn del paradigma neoclasico partia el discurso keynesianao, porque los sucesos reales
de la economia desmentian los argumentos que teéricamente describian un ajuste automético del
mercado. Las crisis y el desempleo ilustraban situaciones en las que coexistia el desempleo a un tipo
de salarios, aceptable para una gran masa de gente desempleada. El contexto politico se referia un
ambiente en el que el Estado posee una visién global de la economia y cuenta con los instrumentos
para implantar medidas de politica econémica para darle continuidad, aun a contraposicion de
intereses individuales y a corto plazo, de empresarios y en aparente distanciamiento del espiritu de la
libre empresa.

La manipulacién de la variables econémicas, incluido el salario propiciarian ademas en el estado de
equilibrio, equiparacién de la oferta y la demanda, las posibilidades del aumento del producto y el
empleo. En esta vision, el salario real en ascenso podia corresponderse con el aumento del empleo.
Y por el contrario, su contencién significaba la contraccion del empleo a través de la reduccién de la
inversién y la demanda.

A tal grado se concibi6 la relacidn salarios-empleo y su manejo en la politica economica que fue
tomado cada vez mas en cuenta la asociacion que un nivel de salarios nominales con un del
desempleo, y poder predecir y determinar a uno con base en el otro, y presentar las decisiones y
acciones gubernamentales, como fue el trato que se le presté a la investigacion de Phillips, plasmada
en una curva.

Son pues, diversas las opiniones sobre la relacién salarios-empleo, tan variados como los contextos
histéricos en las cuales fueron externadas y las connotaciones politicas de sus conceptos y
conclusiones. De lo que se puede asegurar es que no puede concebirse solamente un tipo de relacion
entres estas variables para todo momento y circunstancia, con elementos econémicos, politicos y
sociales especificos.

§.2 Laindustrializacion en México

La relacion entre los salarios y el empleo en México no ha sido directa y Gnica durante los afios
analizados. Sin embargo, se puede entender el comportamiento de ambos por diversos factores,
especialmente por el proceso politico intero y la forma de inclusién de la economia nacional en el
ambito de acumulacion en los paises industrializados,

De ese modo se describen periodos de ascenso y descenso de los salarios; y de etapas con tasas de
crecimiento de la poblacién ocupada tendencialmente constantes y otras altas o negativas. Sin que
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aun en los aflos de auge y expansion del empleo se lograra satisfacer la demanda de trabajo de
grandes masas de la poblacion, caracterizandose esto como un elemento insuperable del pais.

La politica econémica ha contribuido al atenuamiento o al pronunciamiento de los movimientos de
dichas variables, pero en diferente medida y alcances muy distantes unos de otros. Sobre todo si ia
referencia es a las remuneraciones, a las cuales el Estado si logro fijar, al menos tendenciaimente,
tanto a la alza, cuando el gobierno se congraciaba con amplias capas de la poblacion; como a la baja,
cuando las necesidades de estabilizacion y acumulacion lo precisaron. En cambio, la politica de
empleo estuvo menos explicita programéaticamente, salvo en los afios del auge petrolero, cuando se
contd con los recursos financieros para emprender grandes obras publicas y fomentar las privadas.

La politica salarial en México ha tenido un fundamento politico antes que el meramente econdmico en
primera instancia. Debido, principalmente, a las caracteristicas asumidas por el sistema politico y
social después de la Revolucion. Pues de ella se institucionalizaron las organizaciones de
trabajadores apegadas al Estado y se establecié el marco juridico para Ia determinacién del salario
minimo. Sin embargo, las pautas politicas no han sido ajenas del todo al proceso productivo
dispuesto para la acumulacion de capital; incluso en los afios del llamado populismo, durante la
década de los setentas, pues respondia, ademés del signo politico de las medidas, al animo de
restablecer las condiciones para la inversién y la produccién mediante el estimulo de la demanda
ampliada, lo cual no tuvo respuesta y secuencia en la produccion y el empleo por el sector privado.
De este modo, Ia contencion del salario real fue un factor determinante de la disminucién de los
costos reales y la ampliacion de los margenes de ganancia para ciertos sectores econémicos durante
algunos momentos del periodo analizado.

Durante los ailos sesentas, fue factible el aumento regular de la pobiacién ocupada con tasas de
crecimiento del salario real practicamente constantes. Ei fundamento de este fenémeno se
encontraba en [0os mismos elementos que propiciaban Ia estabilidad de precios; un sector primario
que abastecia suficientemente de los recursos necesarios para posibilitar la acumuiacion en la
industria. Se contaba de ese modo con la disponibilidad de! producto para su distribucién entre los
diferentes entes que participaban en su creacién. Se disponia de factores productivos internos, mano
de obra y materias primas, y extemos, bienes de capital, asi como los recursos para adquiririos, para
emprender procesos productivos con niveles de productividad que permitieron fa coexistencia de
salarios y utilidades reales moderadamente crecientes.

Los superavits comerciales con el exterior, principalmente del sector primario, que sustentaron el
desarrollo estabilizador durante Ia década de los sesentas habia practicamente desaparecido al iniciar
el siguiente decenio y en conjuncidn con el desarrollo trunco de! subsector industrial productor de
bienes de capital devino en una crisis que se manifest6 en el movimiento de precios, tipo de cambio
y tasas de interes. En este nuevo contexto se contrajo la inversién privada; las condiciones de la
produccién y el mercado no garantizaban mérgenes de utilidad. Para contraestar este
estrechamiento, que amenazaba en provocar su persistencia y ahondamiento, el Estado aplico una
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politica expansiva en la demanda, apoyada en gran medida en el endeuda miento externo. Lo que
repercutié en el aumento de los salarios reales y el empleo. Sin embargo también era evidente el
deterioro fiscal, el cual se agravé y condujo al viraje de la politica del gasto y de la economia en

general.

La concepcién de que la politica contraccionista y liberalizadora de precios seria el camino para
restablecer 1as condiciones de estabilidad, crecimiento y el pago de la creciente deuda externa se
abandond cuando la explotacion petrolera, inducida por la demanda de energéticos de los paises
petroleros se intensifico. La entrada masiva de doélares, por concepto de petréiec y endeudamiento
externo, no fue una base que consolidara una infraestructura industrial independiente, por el contrario,
la profundizé en algunos aspectos, como el tecnoldgico y el financiero. En esos afios los salarios
reales descendieron gradualmente, al tiempo que se expandia la produccion y el empleo. Esto, en un
ambiente de oferta ineldstica en diferentes sectores de la produccion, junto al deterioro de la balanza
comercial se tradujo en alzas de precios, y a su vez en fluctuaciones de las tasas de interés y el tipo
de cambio. A estos signos de la oclusién productiva interna que por mucho tiempo arrastraba la
economia nacional hubo de agregéarsele factores externos adversos como el alza de las tasas de
interés internacionales y la baja de los precios del pelréleo. En estas circunstancias prevaleci6 el
animo especulativo que no era otra cosa que la expresién de 1a incapacidad interna de la economia,
atendiendo a las caracteristicas de su planta productiva, el mercado interno y a los términos en que
estaba inmersa en la economia mundial, de ofrecer [os margenes de utilidad estimulantes para
emprender la inversién productiva.

No fueron, por lo tanto, los salarios reales altos que prevalecieron media década atras [os causantes
de la crisis y contraccion productiva y del empleo al iniciar la década de los ochentas. La expresién de
esta crisis fue la inflacion y ella, el replanteamiento de la distribucién del ingreso en favor del
restablecimiento de las condiciones de acumulacidn; en ese sentido transitaron los programas de
estabilizacion, con ciertas diferencias y efectos en grado distinto. Estos programas de estabilizacion,
tanto los fundados en la concepcion de que el control de los precios es un medio eficaz para la
contencion del proceso inflacionario apreclaciones de los precios como los que atendfan al ingreso de
los factores para ese mismo fin, se basaron en la moderacién y control de las alzas salariales. En
ambos tipos de programas, implantados durante la década de los ochenta, la estabilizacién de
precios, conseguida en parte importante por el control salarial, presentaria el ambiente propicio para
la continuidad de la inversion, y por ende el de la producci6n y el del empleo.

Al final de la década de los ochentas y principios de la siguiente tiene presencia en las politicas de
consenso la concepcion que alude a la productividad como un factor en el cual habrian de sustentarse
los impulsos a la produccién y generar los niveles de producto que podrian distribuirse entre los
diferentes factores que participaran en su creacion sin provocar distorsiones posteriores.

Las politicas de salarios minimos nominales crecientes no estuvieron acompafiadas siempre de
salarios reales crecientes, Discursivamente este tipo de acciones se acompafiarian de la ampliacion
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del empleo. Por el contraro, las politicas de contencién salarial implicitamente aludfan a Ia
permanencia de los niveles de empleo. Los programas de estabilizacion, tanto los fundados en las
apreciaciones de los precios como los que atendian al ingreso de los factores, se basaron en la
moderacién y control de las alzas salariales. En ambos tipos de programas, implantados durante la
década de los ochenta, la estabilizacion de precios, conseguida en parte importante por el control
salarial, presentaria el ambiente propicio para la continuidad de la inversion, y por ende el de la
produccién y el del empleo.

En cambio, ia politica de empleo estuvo menos explicita programéaticamente, salvo en los aios del
auge petrolero, cuando se conté con los recursos financieros para emprender grandes obras publicas
y fomentar las privadas. En esos aflos, los salarios reales descendieron gradualmente, al tiempo que
se expandia la produccion y el empleo.

Se aprecian pues, etapas de la historia econdmica y sacial contemporanea del pais, en las que fueron
factibles comportamientos paralelos entre los salarios y el empleo; pero también en las que la
relacién fue completamente divergente. En todos los casos es dificil atribuir en exclusivo a los
salarios la explicacién de la ocupacién sin incluir upa serie de factores econdmicos sociales,
econémicos y politicos para tal efecto.

6.3 Especificacion del modelo

Después de estimado el modelo y hecho el anélisis de sus resultados se puede concluir respecto a las
relaciones estabiecidas entre las variables y los valores previstos de los coeficientes, asi como de las
hip6tesis a comprobar.

1.- El valor estimado del coeficiente del excedente de explotacién en la primera ecuacién, no
obstante haber sido estadisticamente significativo, no es representativo de todo el periodo, como lo
indican los resultados de las regresiones por subperiodos. No hay, por lo tanto, un vinculo, en este
caso inverso entre esta variable y el salario real.

2.- De igual forma, el coeficiente estimado de la productividad de la mano de obra fue significativo;

sin embargo, esto no describe cabaimente el tipo de correspondencia de esta variable con los salarios
reales.
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3.- En la segunda ecuacién, el valor estimado del coeficiente de los salarios reales es en cierta
medida, diferente al previsto, en cuanto al signo adoptado, no obstante éste también se presentd en
la regresion individual entre éstos y la ocupacién. La explicacién ha de referirse a la divergencia de
resuitados descritos en subperiodos, mientras en uno presenta una relacién directa en la otra es

francamente inversa.

Es decir, la relacién inversa, aun con un valor numerico reducido no indica plenamente el tipo de
relacién asumida durante todo el periodo.

4 - El producto intemo bruto y la poblacién ocupada observan una elevada correspondencia, lo que
expresa que el comportamiento de una de estas variables puede ser previsto apartir del que asuma la
otra.

5. El coeficiente estimado de la formacion bruta de capital fijo no fue el esperado, pues el valor
presentado es muy pequeiio y con signo negativo. Sin embargo, la regresion individual, entre la
FBCF y la ocupacion presenta un coeficiente con signo positivo, y elevado coeficiente de
determinacion. Una manifestacion de problema estadistico, de multicolinealidad. Apartado éste, se
observa que entre estas variables existe un vinculo directo.

Se concluye también respecto a las hip6tesis que:

No hay relacién tnica entre la ocupacién y los salarios reales durante el periodo analizado; y por lo
tanto, no se puede prever una variable en funcién exclusivamente de la otra. El descenso de los
salarios no se puede traducir invariablemente en el aumento de la ocupacion. Ni tampoco su ascenso
en ia ampliacion de ésta para todas las circunstancias.

E! comportamiento paralelo de los salarios reales y el excedente de explotacién tuvo un sustento en
el de la productividad de la mano de obra. Cuando aquél se turnd divergente, ia productividad no
manifesté secuencia en su movimiento en alguno de esos sentidos. Se aprecia entonces que el
excedente de explotacion no se ve afectado cuando la productividad de ia mano de obra modera o
declina su comportamiento. Lo contrario sucede respecto a los salarios reales, pues cuando se da ese
fendmeno, se acentda la caida de estos.

El proceso de tecnificacion e implantacion de nuevos y ampliados procesos de produccion, expresado
por el acrecentamiento de la formacion bruta de capital fijo no ha suscitado en términos globales de la

economia, la contencion del ritmo ocupacional. Antes bien, al igual que el movimiento del PIB, un
elemento concomitante del empleo.
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5.4 Andlisis econométrico

La investigacién desarrollada permitié corroborar 1a complejidad del analisis de la relacién empleo-
salarios. E! perfodo considerado, si bien describié momentos econémicos y politicos diferenciados y
por lo tanto susceptibles de mostrar cambios estructurales que afectan el andlisis cuantitativo,
posibilité contrastar tesis que sobrentendian un tipo irrestricto de correspondencia a circunstancias
que determinaron resultados distantes a los previstos en sus conclusiones. Puede entenderse asi, que
no toda contraccién salarial repercute en la ampliacién del empleo. Ni, por el contrario, que el
incremento de los salarios condicione las bases para que la ocupacion crezca.

Qued6 comprendido también que la determinacion salarial por las politicas gubernamentales incidi6
en la tendencia del salario real. Es decir, |a politica salarial, aun pensada en ia dinamica del proceso
de creacibn y crecimiento del capital, guarda un margen de libertad para responder a ias
circunstancias sociopoliticas del momento. Por lo mismo, ha de aceptarse que la intencién de la
politica salarial pudo tener resuitados contrarios en algunas situaciones. Pues algunos casos, como
cuando el ascenso del salario nominal afecta, que no origina, algunos incrementos de precios, 10 que
se representa en 1a caida del salario real.

La intencién expresa de este trabajo, de confrontar las tendencias genéricas de algunos indicadores
globales de la economi{a como es |a ocupacién total, con una expresion cercana y representativa a la
remuneracion real al trabajo, para de ese modo dilucidar qué tipo de asociacién ha existido en
México, y cuél ha sido el vinculo con los andlisis teéricos; deja al mismo tiempo una secuela de
cuestiones que han de ser replanteadas para realizar investigaciones subsecuentes sobre el tema.

Uno de esos aspectos tiene que referirse a la disponibilidad de los datos, que ayuden a una aplicacién
te6ricamente confiable. Se entrevé la limitacién de un modelo con variables que se conforman con
datos que no se adaptan cabalmente a una contrastacion sin aludir a mas variables que por igual
requleren mas informacién. Es por ello que un modelo con méas alcances explicativos convendria en
utilizar variables como el tipo de cambio, ia tasa de interés, los precios de los bienes de capital, los
precios de los bienes bésicos, internos y extemnos, sobre todo en un contexto de apertura comercial
extrema como la suscitada a partir de la década de los ochentas. No obstante se amplie el uso de una
multiplicidad de variables econ6micas, implicitas en ellas quedard un factor no del todo
conmensurable, ias relaciones politicas y sociales entre los diferentes grupos que intervienen en la
actividad econdmica y que puede dar cabal explicacion del nivel de los ingresos.

Son imprescindibles también investigaciones (ya realizadas para algunos periodos y sectores
econémicos, sobre todo el industrial) que analicen los dmbitos sectoriales y regionales y para
periodos de menor nimero de afios. Indudablemente arrojaran resultados y conclusiones distintas a
las que se llegd en este trabajo, se corroborard entonces quiza la proposicion que afirma la

divergencia de efectos entre un plano global a mediano y largo plazo y otro regional, sectorial y a
corto plazo.
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Se podréa dar asi méas argumentos fidedignos a las entidades de decision de la politica econémica y a
los grupos y fuerzas que en ello intervienen, para instrumentar una politica que garantice el bienestar
de la mayor parte de la poblacion.
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APENDICE

SALARIOS CUADRO 1
SALARIO SALARIO | INDICE DE PRECIOS
MINIMO | MINIMO . | DEFLACTOR = | SALARIO® VARIACION
GENERAL | GENERAL DEL SALARIO: PORCENTUAL
PROMEDIO | PROMEDIO NOMINAL - ANUAL RESPECTO AL
MEX EN MEXICO SERIE INPC ANO ANTERIOR
Ato. (anualindo) | COMPLETA
1978100 i
1960 9.89 3,609.85 2493| 1448022 3833
1961 9.89 3,609.85 2493 | 144802 38.33 0.00%
1962 12.44 4540.60 2525 17,979.23 47.60 24.16%
1963 12.44 4,540.60 25.80 17,601.51 46.60 -2.10%
1964 17.80 6497.00 2110|  23,976.54 63.47 36.22%
1965 17.80 6,497.00 2131 23,786.25 62.97 ~0.79%
1966 2090 7,628.50 27.86 27,385.44 72.50 15.13%
1967 20.90 7,628.50 28.07 27,173.97 71.94 -0.77%
1968 24.15 8814.75 28.61 30,804.9%0 81.55 13.36%
1969 24.15 8,814.75 29.59 29,789.35 78.86 ~3.30%
1970 27.93 10,194.45 32.30 31,561.76 83.55 5.95%
1971 27.93 10,194.45 34.00 29,983.68 79.38 ~5.00%
1972 33.23 12,128.95 3570 33,974.65 89.94 13.31%
1973 34.72 12,673.71 40.00 31,684.28 83.88 ~6.74%
1974 47.58 17,367.61 49.50 35,086.09 92.88 10.74%
1975 §5.24 20,162.60 57.00 35,372.98 93.04 0.82%
1976 71.13 25,962.45 66.00 19,337.05 104,14 11.21%
1977 91.20 33,288.00 85.10 39,116.33 103.55 -0.56%
1918 103,49 37,173.85 100.00 37,773.85 100.00 ~3.43%
1979 119.78 43,719.70 119.30 36,646.86 97.02 -2.98%
1980 140.69 51,351.85 149.34 34,385.48 91.03 ~6,17%
1981 183,05 66,813.25 191.08 34,971.60 92.58 1.70%
1982 257.07 93,831. 16 295.29 31,775.76 84.12 ~9.14%
1983 431.09 157,347.24 612.93 25,671.53 67.96 ~-19.21%
1984 665.53 242,917.23 L0408 | 2,954.37 63,42 ~6.69%
1985 1,037.29 378,612.37 1,599.70 23,667.11 62.60 -1.20%
1986 1,768.01 645,322.94 2,979.18 21,661.07 57.34 -848%
1987 3,846.30 1,403,899.35 6.,902.39 20,339.32 53.84 -6.10%
1988 7.462,02 2,723,036.08 14,791.23 18,413.80 48.75 ~947%
1989 8,139.25 2,970,826.25 17,750.65 16,736.44 4431 ~9.11%
1990 10,106.43 3,688,845.28 22,481.50 16,408.36 43.44 -1.96%
1991 12,315.10 4,495,012,41 27,576.33 16,300.25 43.15 -0.66%
1992 12,084.02 4,410,667.30 31,852.84 13,847.01 36.66 ~15.05%
Notas: — ]
SALARIOS

De 1960 a 1964 se cosiders un promedio arlmético simple de fos safarios minimos reglonales en toda la Repibiica, NAFINSA, Economfa mexicana
en glgras 1970; de !965 a 1985 se ccgnsidcré al salario minimo general promedio en México, que es una ponderaclén con ta poblacién asalariada,
:2;::22. Economia mexicana en cifras, [990; y de 1986 a 1992 es el salario minlmo general, promedio ponderado de las tres dreas geogréficas,

De 1960 a 1969 se conslderd al "Indice del Costo de fa Vida Obrern en México, lndice general, promedios anuales, 32 conceptos genéricos. De 1970
en adelante se utiliz6 al Indice Nacional de Precios al Consumidor, base 1978=100, ¢n la s1a cle j

Observaciones:

El cpmbio de uso de series de 1969 a 1970 se manifests en una sobrestimucién de la variacidn de precios y el descenso del salario real, por lo que se
conjuntaron ambas series, conservdndose las tasas dc cambio de cada una de elias.
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POBLACION OCUPADA CUADRO 2

POBLACION INDICE DE 'VARIACION -

OCUPADA LA POBLACION | PORCENTUAL

OCUPADA RESPECTO

Ao (MILES DE ALARO

TRABAJADORES) 1978=100 ANTERIOR

1960 11,332 67.28

1961 11,485 68.18 1.35%
1962 11,639 69.10 1.34%
1963 11,796 70,03 1.35%
1964 11,9585 7097 1,35%
1965 12,116 7193 1.35%
1966 12,280 72.90 1.35%
1967 12,445 73.88 1.34%
1968 12,613 74,88 1.35%
1969 12,783 75.89 1.35%
1970 12,863 76,37 0.63%
1971 13,322 79.09 3.57%
1972 13,702 81.35 2.85%
1973 14,441 85.73 5.39%
1974 14,647 86.96 1.43%
1975 15,296 90.81 4.43%
1976 15,550 92.32 1.66%
1977 16,238 96.40 4,42%
1978. 16,844 100.00 3.73%
1979 17,726 105.24 5.24%
1980 18,795 111.58 6.03%
1981 21,548 127.93 14.65%
1982 21,482 127.54 ~0.31%
1983 20,995 124.64 - =2.271%
1984 21482 127.54 2.32%
1985 21,955 130.34 2.20%
1986 21,640 12847 -143%
1987 21,843 129.68 0.94%
1988 21,892 129,97 0.22%
1989 22,331 132,58 2.01%
1990 22,536 133.79 0.92%
1991 23,115 137.23 2.57%
1992 23,904 141,91 341%

NOTA:

La seric de la poblacién ocupada presenta una sobrestimacién de los incrementos en algunos afios. Pues series consultadas para
mismos afios, aun de la misma fuente, presentan cifras distintas. De ese modo, en 1980 y 1989 sc observan cambios abruptos
en elincremento de la poblacion ocupada. De 1960 a 1980 se consideré el total de la serie Personal Ocupado por Actividad

Econdomica, 1970~ 1984; en Ecopomia mexicana en cifr NAFINSA; de 1981 a 1989 se consider6 la serie Personal ocupado
por actividad econdmica, 1980~ 1989, de la misma revista; para 1989 a 1991 se consulté el Sisicma de cyentas nacjopales de México,

1988199}, resumen pepera), tomo 1, INEGI,
El dato de la poblacion ocupada para 1992 se estimé por medio dei método de extrapolacidn, para ello se realizé una regresién
simple entre la poblacidn acupada y el tiempo. La regresion presenté los sigulentes resultados.
A = -859840.3 + 443.65D.0,
1079.6188  20.67037
t=  =796.42 21.4629
A= afo, PO, =poblaclén ocupada, Los cocficientes fueron cstadisticamente significativo en una prueba t de dos colas, al nivel de
significancia del 0.1%.
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FORMACION BRUTA DE

CAPITAL FJO CUADRO 3
FORMACION INDICE FORMACION N
BRUTADE | IMPLICITO | BRUTADE. VARIACION .
CAPITAL FUJO | DE PRECIOS | CAPITALFLIO | INDICEDE | PORCENTUAL DE::
ARO ‘A MILLONES DE B, LAFB.CF.
Millones dc pesog’ A mlllonelde o RB BC'I'OM

(Precios pesosde 'ARO ANTBRIOR
corr!entes) 1970) h ‘ &

1960 25,507 54.0 472.26 34,85
1961 26,322 52.9 497.80 36.74 541%
1962 27,210 543 500.78 36.96 0.60%
1963 32,609 58.2 560.59 41.37 11.94%
1964 40,954 59.8 684.97 50.55 22.19%
1968 14,973 63.5 708.65 52.30 3.46%
1966 53,808 68.1 790.05 58.31 11.49%
1967 62,998 70,7 891.06 65.76 12.79%
1968 65,625 69.2 948,88 70.03 6.49%
1969 72,700 74.8 97147 7170 2.38%
1970 82,300 100.0 823.00 60.74 ~15.28%
1971 81,600 101.1 807.12 59.57 -1,93%
1972 97,800 109.5 893.15 65.92 10,66%
1973 126,400 118.8 1,063.97 78.52 19.13%
1974 173,600 147.7 1,175.36 86.74 10.47%
1975 221,700 178.1 1,244,81 91.87 591%
1976 267,600 217.0 1,233.18 91.01 ~0.93%
1977 339,100 293.0 1,157.34 85.41 ~6.15%
1978 471,800 348.2 1,354.97 100.00 17.08%
1979 718,455 418.4 1,717.15 126.73 26.73%
1980 1,032,920 523.4 1,973.48 145,65 14.93%
1981 1,509,366 666.6 2,264.27 167,11 14.74%
1982 2,008,830 1,102.8 1,903.18 14046 ~15.95%
1983 2,972,280 2.165.7 1,372.43 101.29 -27.89%
1984 5,163,566 32874 1.570.70 11592 14.45%
1985 9,048,296 5,076.0 1.782.56 131,56 13.49%
1986 15,414,711 9,804.0 1,572.29 116.04 ~11.80%
1987 35,630,030 22,712.2 1.568.76 115.78 ~0.22%
1988 75,057,066 45,26Y.8 1,658.00 122.36 5.69%
1989 92,619,731 52,180.1 1,775.00 131.00 7.06%
1990 127,727,621 63,885.7 1,999.31 147.55 12.64%
1991 168,486,470 77,836.9 2,164.61 159.75 8.27%
1992 211,933,480 88,293.9 2,400.32 177.15 10.89%

FUENTES:

FORMACION BRUTA DE CAPITAL FIJO

De 1960 a 1967 se consulté Cucntas nacionales y acervo de capltal, consolidadas y portipo de actividad ccondmica, 1950~ 1967, Banco de México.
De 1968 a 1985 se consultaron los cuadros de oferta y demanda total en Indicadores econémicos del sector produclivo, acervo_histérico, 1895 1985;
carpeta clectronica dej Banco de México.De 1986 a 1989 se consults el Sistema_de cuentas nacionales, oferta v utilizacién de blenes y servicios, tomo II;
INEGL De 1990 a 1992 se consult6 ¢l Sistema de cuentas naclonales, tomos I y 11, 1994, INEGI,

INDICE DIL PRECIOS IMPLICITOS DE LA I.B.C.F.

Se utitizaron ¢ integraron tres indices, con base en 1960, 1970 y 1980 respectivamente, Del primero se consulté Cuentas pacionales y acervo de capital,
consolidndas y por tipo de actividad_econdmica, 1950-1967; Banco de México. Para cl segundo, el Slstema de cuentas nacionales de México, tomo I,

resumen general, 1970 - 1978, Para el tercero, se consultaron: ¢l Sistemade cuentas naclonales, resimenes gencrales de: 1979--198], ¢l tomo I;
1980-1982, el tomo II; 19811983, tomo H1; 1986--1989, tomo }; 19891992, tomo I,




PRODUCTO INTERNO BRUTO CUADRO 4
PRODUCTO INDICE |  PRODUCTO VARIACION
INTERNO IMPLICITO INTERNO INDICE | PORCENTUAL.
BRUTO e BRUTO DELFB |  DELPB
(MILLONES DE PESOS. (MILLONES DE PESOS RBAL ’ REAL

~ CORRIENTES) CONSTANTES) | 19782100 | RESPECTOAL -
h 1978=100 'ANO ANTERIOR

1960 159,703.2 21.6 7,40591 31.68
1961 173,236.1 22,3 7,71007 33.24 4.92%
1962 186,780.7 230 8,133.15 34.79 4.67%
1963 207,952.3 23.7 8,775.70 37.54 7.90%
1964 245,500.5 25.0 9,805.70 41,95 11.74%
1965 267,420.2 25.6 10,439.89 44.66 6.47%
1966 297,196.0 26.6 11,164.25 47.76 6.94%
1967 325,0248 274 11,870.11 50.78 6.32%
1968 3598577 28.1 12,828.30 5488 8.07%
1969 397,796.4 29.1 13,647.30 58.38 6.38%
1970 4442714 305 14,586.34 62.40 6.88%
1971 490,011.0 323 15,191.75 64.99 4.15%
1972 564,726.5 343 16,481.00 70.51 8.49%
1973 690,891.3 38.7 17,875.00 76.47 8.46%
1974 899,706.8 41.5 18,959.70 81.11 6.07%
1975 1,100,049.8 54.9 20,031.55 85.69 565%
1976 1,370,968.3 65.7 20,87741 89.31 4.22%
1977 1,849,262.7 85.6 21,591.42 92.37 3.42%
1978 2,337,3979 100.0 2337543 100.00 8.26%
1979 3,067,5264 120.2 25,509.92 109.13 9.13%
1980 4,276,490.4 154.7 27,638.96 118.24 8.35%
1981 5.874,490.4 195.0 30,132.41 12891 9.02%
1982 9,417,089.4 3138 30,011.17 128.39 -0.40%
1983 17,141,693.8 5974 28,693.80 122,75 -4.39%
1984 28,748,889.1 950.6 30,241.55 129.37 5.39%
1985 47,167,497.0 1,490.2 31,652.32 13541 4.67%
1986 78,786,886.0 2,598.6 30,318.53 129.70 -4.21%
1987 193,161,635.0 6,222.5 31,042.46 132.80 2.39%
1988 393,726,935.0 12,462.0 31,594.16 135.16 1.78%
1989 512,602,687.0 15,561.5 32,94043 140.92 4.26%
1990 694,872,242.0 20,147.0 34,490.13 147.55 4.70%
1991 877,941,217.0 24,505.0 35,826.98 153.27 3.88%
1992 1,033,224,283.0 28,079.1 36,796.96 157.42 21U %

NOTA:
PRODUCTO INTERNO BRUTO

Los datos de Produto Interno Bruto a pesos corrientes para 1960 a 1984 se obtuvieron de NAFINSA, Economia mexicana en cifras 1990,

de 1985 a 1992 en Sistema de cucntas nac

ionales de Méxicoresumen general, 1980~ 1993, INEGI.

INDICE DE PRECIOS IMPLICITOS DEL PIB

Se atilizaron dos indices de precios, con base 100 en 1970 y 1980 respectivamente, Parael primero s¢ consulté Bconomia mexicana

encifras 1989 NAFINSA. Para el segundo, Indicadores econémicos del Banco de México, sector productivo, de los afios 1986, 1987, 1988,

1990y 1992.
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FUENTES:

EXCEDENTE DE EXPLOTACION

De 1960 a 1967 (s considerd el llamado superévit de operacién) se consulté Cuentas nacionales y acervo de_capital, consolidadas ¥
por tipo de_actlvidad ccondmica, 1950-1967, Banco de México. De 1968 a 1978 se consulté Informacién del PIB y Gasto,

EXCEDENTE DE EXPLOTACION CUADRO 5
B CEDENTR INDICEDE ~ | EXCEDENTE TASA DE
‘ i PRECIOS DB INDICE: VARJACION
nnpmcron DRL FXP[.OTAC!ON. DEL PORCENTUAL
| - EXCEDENTE 'mxmmos EXCEDENTE RESPECTO AL
-:mz nxnomcnon REALES m; EXPLOTACION| ANO' Aumngon
e Saeit Siodley

1960 87,089 27.10 321,393.46 33.88
1961 96,989 28.18 344,161.97 36.28 7.08%
1962 105,611 28,40 371,896.08 39.21 8.06%
1963 114,947 2851 403,232.60 42.51 8.43%
1964 131,462 29.70 442,653.00 46.67 9.78%
1965 141,967 30.24 469,458.22 49.49 6.06%
1966 155,969 3035 513,918.20 54.18 9.47%
1967 173,285 29.70 583,477.55 6151 13.54%
1968 184,591 29.27 630,754.71 66.50 8.10%
1969 204,283 2894 705,886.23 74,42 11.91%
1970 221,442 30.67 72191705 76.11 221%
1971 233,909 34.00 687,967.65 72.53 -4.70%
1972 254,771 35.70 713,644.26 75.23 3.73%
1973 310,131 40.00 715,327.50 81.74 8.64%
1974 406,877 49.50 82197314 86.65 6.02%
1975 456,929 57.00 801,629.82 84.51 -2.48%
1976 528,904 66.00 801,369.70 84.48 ~0.03%
1977 755,534 85.10 887,819.04 93.60 10.79%
1978 948,560 100.00 948,560.00 100.00 6.84%
1979 1,525,045 119.30 1,278,327.49 134.77 W%
1980 2,142,909 149,34 1,434,903.90 151.27 12.25%
1981 2.876,012 191.05 1,505,371.42 15870 4.91%
1982 4,581,297 295.29 1,551,448.01 163,56 3.06%
1983 9,449,415 612,93 1,541,691.81 162.53 -0.63%
1984 16,230,668 1,014.08 1,600,526.05 16873 3.82%
1985 24,043,165 1,599.70 1.502,979.62 158,45 -6.09%
1986 39,740,689 2,979.18 1,333,945.73 140.63 - 11.25%
1987 98,344,277 6.902.39 1,424,785.52 15021 6.81%
1988 209,100,624 14,791.23 1,413,680.23 14903 -0.78%
1989 281,522,235 17,750.65 1,585,982.68 167.20 12.19%
1990 384,538,038 22,481.50 1,710,464.33 180.32 7.85%
1991 473,394,533 21,576.33 1,716,669.61 180.98 0.36%
1992 539,514,597 31,852.84 1,693,772.26 178.56 -1.33%

19601978, Banco de México. De 1979 a 1985 se consulté Indicadores econémlicos del sector productivo, acervo histGrico,
1895 — 1985, Banco de México, De 1986 a 1989 s¢ consultaron los resiimenes generales, tomo 1, del Sistema de cuentas nacionales de
1986~1989y 1989-1992,INEGI. De 1990 a 1992 se consulté ¢! Sistema de cuentas nacionales tomos I yII, 1994, INEGI.

INDICE DE PRECIOS, DEFLACTOR DEL EXCEDENTE DE EXPLOTACION
Se utilizaron dos {ndices para deflactar ei excedente de explotaclén. De 1960 a 1969 se aplics el iudice de precios al menudeo en la
Ciudad de México, 64 concepto genéricos; yde 1970 a 1992 el Indice Nacional de Precios al Consumidor.
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PRODUCTIVIDAD DE LA MANO DE OBRA CUADRO 6
PRODUCTO POBLACION PL VARIACION

INTERNO OCUPADA produc— | INDICE FORCENTUAL
"BRUTO L tividad DE " DELA
(milloncs de pexos PINPOB.OC.| Pl |PRODUCTIVIDAD
de 1978) 1978=100 ..} RESPECTO AL -

1960 740,590.66 11,332 65.35 47.10
1961 777,007 .45 11,485 67.65 4875 3.52%
1962 813,314.51 11,639 69.88 50.36 3.29%
1963 871.570.47 11,796 T74.40 53.61 6.46%
1964 980,569.62 11,955 82,02 59.11 10.25%
1965 1,043,989.38 12,110 86.17 62.09 5.05%
1966 1,116,424.59 12,280 90,91 65.51 551%
1967 1,187,010.82 12,445 95.38 68.73 491%
1968 1,282,829.79 12,613 10171 73.29 6.63%
1969 1,364,730.13 12,783 106,76 76,93 4.97%
1970 1,458,633.04 12,863 11340 81,72 6.22%
1971 1,519,174.76 13322 114,04 82.18 0.56%
1972 1,648,099.83 13,702 120,28 86.68 548%
1973 1,787,499.67 14,441 123.78 89,20 2.91%
1974 1,895,9609.81 14,647 129.44 93.28 4.58%
1975 2,003,154.69 15,296 130.96 24.37 1.17%
1976 2,087,740.54 15,550 134.26 96,75 2.52%
1977 2,159,141.78 16,238 13297 95.82 ~0.96%
1978 2,337,543.14 16,844 138.78 100.00 4.37%
1979 2,550,991.63 17,726 143.91 103,71 3.70%
1980 2,763,895.75 18,795 147.05 105.97 2.18%
1981 3.013,240.59 21,548 139.84 100,71 ~4.91%
1982 3,001,116.80 21,482 139.70 100,67 -~0.10%
1983 2,809,380.14 20,995 136.67 98.49 -2.11%
1984 3.024,154.79 21,482 140.78 101.45 3.00%
1985 3,165,232.41 21,955 144,17 103.89 2.41%
1986 3,031,852.60 21,640 140.10 100.96 -2.82%
1987 3,104,246.19 21,843 142.12 102.41 1.44%
1988 3,159,416.43 21,892 144.32 104.00 1.55%
1989 3,294,043.36 22,331 147.51 106,30 2.21%
1990 3,449,012.60 22,536 153.04 110.29 3.15%
1991 3,582,698,19 23,115 154.99 111,69 1.27%
1992 3.679,696,12 23,904 153.94 110,93 -0.68%

NOTA:

La productividad sc obtuvo como el cociente del producto (P1B) entre ocupaciones remuneradas, promedio anual,
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