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INTRODUCCION

Poaiblemente fue Plaget (1924) quien inicié el estudioc de la
construccién del conocimiento social en el nifio relaciondndolo con
las operaciones légicas subyacentes y con su desarrollo
intelectual. Para ello examiné las nociones de familia, nacién y
la condicién de extranjero. Posteriormente se ocupé del estudio de
clertas normas soclales de indole moral (Plaget,1932).

En los ultimes aflos, se observa un creclente interés por
profundizar en el estudic de las nociones que el nifioc construye
sobre su entorno social. Diversos autores han i{nvestigado la
comprensién de nocione- econémicas y de ganancia (Jahoda, 1979,
1984; Berti y Bombi, 1981; Delval y Echeita, 1991, etc.), nociones
politicas, concepciones generales sobre la sociedad {(Furth, 1980).
(Puede verse una revisién de algunos de estos trabajos en Furnham
y Lewis, 1986; Delval, 1989).

Desde una posicién constructivista ortodoxa (Piaget,
1924,1932) se podria sostener que las diferencias entre sujetos de
distintos Amb{ tos culturales [ de di ferentes niveles
soclioceconémicos se circunscriben al “contenido" pero que sge
mantienen los mismos “"procesos" de formacién, de tal manera que la
construccién de las nociones sociales seguiria una misma forma de
desarrollo y las diferencias fundamentales serian producto del

nivel de desarrollo intelectual o de la edad.
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Sin embargo, otros autores, desde las posiciones de la
psicologia histérico-cutural (Cole y Scribner, 1977} o desde la
teoria de las representaciones sociales (Moscovici, 1984, 1988)
hacen mayor hincapié en que la elaboracisn de las nociones se
realiza a partir del medio que rodea al sujeto, por lo que el
ambiente inmediato {(experiencial) seria uno de los principales
determinantes del desarrollo de los procesos cognoscitivos.

Por nociones sociales se han entendido las explicaciones que
el sujeto va construyende en forma progresiva de las reglas,
valores y Pprocesos sociales. Estas se forman a partir de las
experiencias que aquél va adquiriendo: desde un ‘"patrén' de
expectativas, hasta convertirse paulatinamente, en conceptos. Esto
se debe en gran medida a que en los inicios la experiencia social
se' percibe de manera fragmentada, dando lugar a Areas especificas
de conocimiento, a partir de las cuales el sujeto reorganiza Areas
de dominio donde agrupa mayor {informacién, cualitativa vy
cuantitativamente de mayor complejidad para construir dichas
nociones. Estas Areas de dominio se han denominado valores
sociales, normas y moral (Delval, 1989).,

Han sido muy variadas las investigaciones que han abordado
desde distintas temAticas la construccién de nociones sociales, a
saber: las nociones econémicas y sus procesos' de comprensién
(Delval, 1971); la comprenaién de los eventos sociales como son:
escuela, dinero, tienda, comunidad, gobierno y trabajo (Furth,
1976); el desarrollo del concepto y‘valor del dinero (Berti y

Bombi, 1981); las udquisicicnas de nociones econdémicas vy de
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ganancia (Berti, Bombi y Beni, 196%) y finalmente las
investigaciones que han abordado las nociones sociales sobre
riqueza, pobreza, autoconceptualizacisén social y profesiones (Diaz
Barriga, et al., 1989, 1990).

La mayor parte de los estudios sobre nociones econémicas o
sobre la organizacisn social han sido realizados con nifios de
paises industrializados que asisten a la escuela. Algunas
excepciones serian el estudio de Jahoda (1983), sobre nifios
vendedores en Zimbabwe o el de Tan y Stacey (1981) con nifios
chinos.

Nuestro estudio se relaciona con las investigaciones scobre la
comprensién de la organizacién social realizadas por Delval,
Enesco, et al. con nifios espafioles y por Difaz-Barriga, Agutilar, et
al. con nifios mexicanos. Nuestro objetivo concreto ha sido
analizar el desarrollo de las ideas acerca del trabajo y la
ganancia en nifios trabajadores wmexicanos de poblaciones
marginadas.

En el presente trabajo se analiza cémo el nifio y el
adolescente conceptualizan, comprenden y utilizan ciertas nociones
sociales: trabajo; trabajo personal; trabajo en menores; ganancia;
trabajo y clases sociales; y autoconceptualizacién. Partiendo de
que dichas nociones se van formando a partir de las experiencias
adquiridas por los sujetos, se estudia una poblacién de nivel
socioeconémico balo y con dos caracteristicas fundamentales: que
los sujetos vivan en zonas marginadas y que realicen actividades

para su sobrevivencia (UNICEF, 1989), con lo que nos referimos
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basicamente al “"empleo subterréneo”.

Tomando en cuenta estas caracteristicas, no se puede dejar de
lado la situacién existente de “deprivacisén cultural" en la cual
ss encuentran, ya que ésto, creemos, influye desfavorablemente en
@] desarrollo psirolégico de estos sujetos con respecto a otros
(Riessman, 1980). Algunos autores afirman que los sujetos van a
construir esas nociones a partir del medio que les rodea, por lo
cual, el ambiente {nmediato (experiencial) es uno de los
principales determinantes del desarrollo de los procesos
cognoscitivos (Cole y Scribner, 1977).

Se ha sefialado ademas que una de las causas de las difi-
culta&es que encuentra el nific en la construccién de sus repre-
sentaciones socl{ales es su falta de experiencia directa con el
mundo social (los nifios no trabajan, no realizan. actividades
econdmicaas, no participan en la vida polfitica, etc.). Por elio,
puede resultar particularmente interesante para comprender estos
aspectos del desarrollo social, estudiar nifios que s{ tengan expe-—
riencia directa en el mundo del! trabajo, aspecto que nos hemos
propuesto estudiar en la presente investigacién.

Lo esperado en este estudio es que los suletos tengan una
mejor conceptualizacién con respecto al trabajo y la ganancia,
dado que su construccién puede ser de naturalszﬁ "situacional".
Par esta razén, ase esperarfa que la poblaci{én estudiada tenga una
mayor comprensisn del papel que desempefian dentro de la sociedad,
debido a su introduccién directa tanto en el aspecto laboral como

econémico. Asimismo, es posible que tengan una mayor "conciencia



v
social®, manifestando las injusticias y desventalas que se dan
'dentro de los distintos estratos sociales y principaimente, en el
nivel socloeconémico al cual pertenecen.

El presente trabajo se ecuentra distribuido de la siguiente
manera 3

En el primer capitulo se presenta una perspectiva histérica
acerca del conocimiento social, seguido de las diferencias
existentes entre el conocimiento social y el conocimiento no
social, presentando las - principales teorizaciones que intentan
dar explicaciones sobre la construccién de las representaciones
sociales y la adquisicién del conocimiento social. Se han retomado
dos diferentes vertientes: en primer lugar se encuentran las
explicaciones de corte constructivista, las cuales indican que el
conocimiento se va construyendo a partir de etapas por medio de
estructuras sacuencladasxlyq'uev estas estan delimitadas por una

'l;ii‘\di'pa‘lmente en' interaccién con el ambiente

evolucién biolégica

social. En: ’segthQ vu"gil'rrexponemos la vertiente histérico-

cultural, ;&- cq‘al,' plica la adquisicién de conocimiento a partir

de I_As-'r:el so‘élgles ‘basicamente, esto es, su medio

famil.'iar”:‘ ivel soé.ic"e'c‘oném‘!cc, etc., haciendo hicapié en que ei
‘suij»eto. “r-_eall ‘z‘a"_{'(_'.ransformaclones internas de la infor m::ié;'l'i
ad‘qiﬁi'ri'c‘lva.: vpa;ra tener una mejor adaptacién. ! L

l'r.gmhi‘én“;se hace una recopilacién de investiga_civone’

sido realizadas con temas Aftnes a la nuéstra, danc»lc‘),e_u

datos encontrados en otros paises; -permitiendd asi‘fllleva’r‘ a cuha

una comparacién de corte transcultural‘. .
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El segundo capitulo aborda la situacién del marginado en
México y en Latinoamérica en forma general; una vez ubicado el
panorama sobre marginacién y algunas de sus consecuencias, se
analizard de manera concreta la situacién en la que se encuentran
los menores de edad {punto principal de la presente
investigacién}. Para poder dar una mejor explicacién, el capitulo
fue dividido en slete secciones, las cuales intentan dar el marco
de referencia para la comprensién de la situacién a la cual se
enfrentan. La prlvmera secclén se reflere a la conceptualizacién de
marginacién es decir, a la definicién de la cual partimos; la
segunda seccién hahla de las causas de la warginalidad, a qué se
debe y por qué existe la marginacién; en la tercera parte se
retoman los tipog de trabajo que llevan a cabo, esto es su
situacién laboral; su estilo de vida y vivienda se encuentran en
la cuarta parte donde se toman aspectos como: hacinamiento,
relacién familiar, autoridad, entre otros; en la quinta seccidén se
se habla sobre la legislacién del trabajo en menores; en la sexta
parte se explica la situacién del niflo en particular y las
consecuencias y repercusiones que tiene éste, ubicando los temas
de forma especifica hacia el nifo marginado que trabaja;
finalmente se retoman algunas investigaciones en referencia al
nifio trabajador y al marginado en general.
En el. cap.ltulo tércero se da a conocer la metodologia y
reau;tados- de c;l_d;a\’ una de las nociones indagadas. En este capitulo
se anuentru ‘la investigacién de campo realizada; en la primera

parte veremos el planteamiento del problema asi como los
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objetivos centrales, seguido del! método utilizado y la manera en
que se obtuvieron y fueron manejados los resulitados obtenidos; en
egta parte también se dan las respuestas prototipo que fueron
emitidas por algunos de los sujetos.

En el segundo apartado de la tesis se encuentran itas graficas
y tablas en las cuales e presentan de forma visual los
resultados y conclusiones obtenidas, asi como el formato del

instrumento utilizado.



I. CONSTRUCCION DE LAS NOCIONES SOCIALES

En el presente captftulo, serdn revisados los aspectos que
congideramos mas relevantes en el campo del conocimiento social,
como sBon: génesis y definicién; la polémica en torno a la
diferenciacion del conocimiento social y no soci{al o fislco; el por
qué de su estudio y sus campos de investigacién; diferentes
enfoques tedricos y autores mAds representativos; y finalmente se
hard una breve revisién de algunas investigaciones evolutivas
realizadas sobre este tema.

1.1 GENESIS Y DEFINICION DEL CONOCIMIENTO SOCIAL

A lo largo de la vida se adquiere una gran cantidad de
conocimientos sobre el entorno social, es decir, sobre las personas
que nos rodean y nuestras interacciones con ellas. Cierto es gque
todo este conocimiento de naturaleza social, determina gran parte
de nuestro conducta tanto social como cognoscitiva (Enesco, I.,
Turiel, E., Linaza J., 1989); entendiendo a esta Ultimo como los
procesos mentalss b&aicos que forman las estructuras y mecanismos
de la memoria y de la atencién. las representaciones mentales como
son la 1mag1nuc16n. las proposlcioqes.' los conceptos y categorfas;

y‘ pdr ultlmo los procesos méntal'es cbmplejos tales como la

comprenslén,' el razonamlento deductl vo e {nductivo y la resolucisén

de problemas {(Vega, 1986).

Algqunos autores Turiel 1983, berg 1976 y Flavell 1977, .'
citados en Enesco et al. 1959) sa ha " estudio de‘”
temas sobre el desarrollo del uut um social

del yo, la conducta y el conocim ento soclal prlnc!palmente
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partir de los cuales se genera un marco tesrico y conceptual al
respecto, en donde explican la vida social del individuo integrando
los aspectos cognoscitivos y socio-afectivos de la. experiencia
humana com son los valores morales, leyes, reglas o normas
convencionales, la comunicacién y la interaccién del nifio con el
adulto (Idem).

Cabe resaltar dentro de esta marco conceptual, la obra
psicolégica y epistemolégica de Jean Plaget (El Juicio Moral, 1932)
como unc de los legados mas importantes a la psicologfa actual, y
quién con sus primeros trabajos contribuyé eapecificamente al
estudio de la génesis del conocimiento social y en los que estudisd
el razonamiento social. Estos trabajos han sido y siguen siendo
punto de partida para la realizacién de numerosas investigaciones
en el campo social. Piaget realizé trabajos sobre el desarrollo de
la {inteligencia y del conoccimiento fisico y légico, donde
desarrolla de manera sistemdtica la concepcién de que el
pensamiento se va construyendo a partir de las interacciones de los
individuos con su mundo social y fisico. Tal concepcién se ha
dencminado constructivista, dando lugar a la formacién de modelos
de desarrollo cognoscitivo social (Enesco, et al., 1989). Es
importante mencionar que a pesar de las aportaciones de Piaget en
el campo de conocimiento social, la dicotomia clésica exiatente
entre lo cognoacitivo y lo eocisl,no ha ﬁldo del todo superada, ya
que por mucheo tlempo estos dos enfoﬁuea se han desarrollado s8in una

influencia mutua.
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Cada una de estas concepcicnes se {nteresé por su propio campo
de estudio. Por un lado, la psicologia cognoscitiva presté especial
atencién a los procesos cognitivos del individuo en ambientes
artificiales, 8in atender el contexto social en el que s®
desarrolla éste. Asi los cognoscitivistas pretendian llevar a cabo
estudicos del conocimiento desligandolos de las interacciones
socfales a partir de las cuales se construye el slgnifléado. Por su
parte la psicologia social se ocupé de distintos aspectos de la
conducta y de las influencias interpersonales, sin alcanzar una
comprensién de los mecanismos psicolégicos intrapersonales
implicados.

Fue a finales de los afios 60's, cuando los psicdlogos
soclales se interesaron por el estudio de las respuestas
cognoscitivas de! individuo y los procesos mediante los cuales se
lleva a cabo la codificacién e interpretacién de la informacién del
entorno social, Al mismo tiempo y concordando con los
planteamientos de la psicologia social, algunos psicélogos
cognoscitivos empiezan a interesarse por la conductas vy
razonamiento del individuo en su contexto real,

Cabe resaltar el interés de la psicologia evolutiva en el
estudio del desarrollo de la cognicién social, . superando
parcialmente la dicotomia de lo social y lo cognoscitlQb;”aceptando
principalmente que el conocimiento social no es mas que un elemento

particular de conocimiento general que esta regido ‘ as mismaéyi

leyes y procesos psicolégicos; posterlormenta comentaremos que esta‘

premisa ha sido muy debatida (Enesco. et ul., 1959). SR
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Fue la confluencia de intereses del enfoque cognoscitivo y la
psicolo.gla social lo que dio las bases de la psicologia de la
cogniclén social. Es necesario reconccer que se requiere de la
adopcién de una perspectiva evolutiva del conocimiento, asi como
también estipular las posibles diferencias entre el conocimiento
socdial y no social o fisico, ya que a través de una investigacién
evolutiva podemos tener una respuesta pertinente al problema de
cémo se construye y comprende en diferentes perfiodos de la vida el
conocimiento social.

Es asf como los psicélogos evolutivos y cognoscitivistas han
contribuido a la nueva Area de {investigacison del conocimiento
social, en donde no dejan de existir diferencias tanto en los
{ntereses como en las teorias de cada dlsclplbina. De esta manera el
interés de los cognoscitivistas es estudiar cuales son las reglas
mediante las cuales la informacién social es Iinterpretada y
organizada por el sistema cognoscitivo, y cémo tal {informacién
afecta a procesos cognoscitivos generales. Por su parte, los
psicélogos evolutivos se interes.an por aquelios cambios y procesos
que se llevan a cabo en el organismo desde el nacimiento hasta la
etapa adulta, asi como también buscan identificar lo que produce
tales cambios, y las diferentea formase y contenidos detl
conocimiento social a lo largo del desarrollo. Lo mencionado
anteriormente se apoya con algunos estudios evolutivos tales como:
las relaciones interpersonales (amistad y autoridad) (Damon, 1977),
la comprensién de las normas morales y socioconvencionales (Turiel,

1983; Shantz 1982; Enesco y Olmo, 1987), el razonamiento moral
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(Kohlberg, 1976) y la comprensién del funcionamiento de la sociedad
en sus distintos aspectos politicos, econémicos y sociales (Delval,
1981; Furth, 1980, citados en Enesco, et al., 1989).

En los ultimos afios ha sido mayor el acercamiento de la
psicologia evolutiva y de la psicologia social cognoscitiva, éste
se ve tanto en sus planteamientos tedéricos como en la naturaleza de
los estudios emprendidos.

En cuanto a la definicién del campo de la cognicisén social,
varios autores lo han venido explicando desde una perspectiva de la
psicologia social por medio de los estudios como los realizados por
Bruner y Tiaguri (1954) en los procesos de percepcién y juicio de
las personas; recientemente y bajo una perspectiva evolutiva para
Shantz (1975) el campo de estudio de su interés es el modo en que
los nifios conceptualizan a otros (Citados en Enesco, et al., 1989).
Por su parte Damon (1981;1983) dio a conocer los distintos
significados que se le pueden dar al termino “cognicién social“;
uno de estos hace referencia al aspecto organizativo de éste:
conjunto de.ldeas. categorias y principios que van a estructurar el
conocimiento del mundo social; el segundo significado hace
referencia a los métodos por los cuales las personas obtienen,
utilizan y generan informacién acerca del mundo social.

No hay que dejar de mencionar que existen autores que insisten
en ampliar los limites conceptuales del dominic de la cognicién
social mas alla de los contenidos puramente sociales. Entre estos
autores se encuentran Bearison, quién concihe que el énfasis dado

a la cognicién social en términos de una claze particular de
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objetos de conocimiento se est& ampliando para incluir los procesos
generales mediante los ocuales se construye cualquier tipo de
conocimiento (Citado en Enesco et al., 1989).

Al entender a la cognicién social en un marco mas amplio, es
que viene a ser afin con la teoria plagetiana, la cual fue
importante para enfrentar la dicotomia entre lo cognoscitivo y lo
social, s8in dejar de sefialar la valiosa contribucién de la
psicologfa evolutiva al respecto; asi como su participacién en la
problematica de la definicién del conocimiento socfal.

A’pesar de la valiosa contribucién de la teoria de Piaget al
origen y definicién del conocimiento social, Damon (1979) argumentsd
que este enfoque ho explica satisfactoriamente las relaciones
existentes entre la capacidad ind{vidual para crecer
intelectualmente y la herencia cultural.

Después de haber abordado 1a i{mportancia y problemAtica del
origen y definicién del conocimiento social, pasaremos a hablar
acerca de las diferencias existentes, entre el conocimiento social
y no social o fisico.

1.2 DIFERENCIAS ENTRE EL CONOCIMIENTO SOCIAL Y CONOCIMIENTO NO
SOCIAL O FISICO

En los ultimos afios se ha hecho mayor hincapié en diferenciar
el conocimiento social del conocimiento no social o fisico, lo que
ha originado grandes polémicas.

A continuacién se mencionardn algunas clasificacfones sobre el
conocimiento cientifico, es decir, entre las clencias naturales y
las clencias sociales, ya que las primeras se ocupan de los hechos

fisicos y biolégicos y las segundas se interesan por el hombre en
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su aspecto social. Entre estas existen diferencias que llaman la
atencién y que han originado el planteamiento de si el conocimiento
fisico es de la misma naturaleza que el social y si las ciencias
fisicas y las sociales son formas de conocimiento semejantes
(Delval en Enesco, et al., 1989).

Las clencias fisicas tienen un mayor adelanto en varios
aspectos, uno de estos se refiere a sus métodos de prediccién de
los fenémenos, mientras las ciencias gociales se han considerado
con un grado menor de desarrollo. Es entonces as{ como se plantean
una de las diferencias entre estas dos ciencias, por un lado el
grado de desarrollo de cada una, y por el otro la posibilidad de
diferencias mAs profundas derivadas de la naturaleza de su
propésito de estudio.

Los argumentos gque defienden al conocimiento social son:
muchos aspectos de 1o social no pueden experimentarse por
cuestiones practicas y por la dificultad del manejo de grandes
grupos; el poder lograr contrastar las hipétesis histéricas, asi
como también se da la peculiaridad de que el! sujeto cognoscente
puede llegar a establecer una relacién de uno a uno, mientras que
los objetos como tales no podrian llegar a tener esta interaccién,
lo cual hace diferente el concepto de objetividad en comparacién a
las cienclas fisicas. Esta interaccién del sujeto con el objeto
efectua una diferenciacién del conocimiento social con el de las
ciencias fisicas (naturales); ya que esta seria una situacién
imposible entre objetos fisicos. Lo que facilita la obtencién de

sesgos; asi como también el conocimiento que se tiene acerca de la
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situacién de experimentacién puede alterar los resultados o también
cuando el sujeto se percibe observado o estudiado se altera su
conducta. Lag argumentaciones anteriormente mencionadas apoyan una
de las diferencias existentes entre el conocimiento de lo fisico y
lo social, diferencias consideradas mas de Jjerarquia que de
calidad.

Asimismo las discusicnes acerca de las diferencias entre el
conocimiento social y no socifal o fiaico se han movido en dos
niveles complementarios, el primero se centré en las
caracteristicas del objeto a conoccer y del tipo de relaciones que
se establecen entre el sujeto y el objeto de conocimiento y en un
segundo nivel lo que se planted fue s{ difieren en cuanto a sus
procescs subyacentes y en sus mecanismos de adquisicién. (Enesco,
et al., 1989).

De esta forma para Piaget (1932), los mecanismos que se llevan
a cabo en la construccién del conocimiento son tinicoas y universales
cualquiera que sea el objeto de conocimiento. De acuerdo con este
punto de vista, se encuentran otros autores quienes argumentan que
el conocimiento social o8 estructuralmente isomérfico al
conocimiento no social y por lo tanto no es necesario hacer una
distincién objetiva entre hechos fisicos y sociales., Asimismo
Broughton (Citado en Enesco, et al., 1989) defiende el isomorfismo
entre ambos conocimientos, dice que lo fiasico y lo social se
interpretan hasta el punto de que los aspectos aparentemente mas
fisicos de la vida son a menudo los m&s sociales, y los que

aparentan ser fenémenos sociales pueden ser puramente fisicos.
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Por su parte los psicélogos evolutivos mantienen que el
conocimiento difiere en cuanto a sus mecanismos Yy procesos
tmplicitos, Uno de sus argumentos con mayor fuerza es: el sujeto
tiene relaciones {ntencionales y comunicativas cuando hay una
interaccién sujeto a sujeto y cuando el individuo reconoce que el
otro tiene un sistema psicolégico semejante al de él, con estados
afectivos y cognescitivoe; con La capacidad de aprender, recordar,
de pensar, etc., a diferencia de la interaccién sujeto- objeto. Es
asi como se ha descrito la i{ntencién comunicativa, presente sélo
en nuestras interacciones con las personas y no con los objetos
fislcos ( Idem).

Para Damon (1979, 1983) las diferencias consisten en gque en
el conocimiento social intervienen procesos tipica y exclusivamente
sociales como la comunicacién, la atribucién o la adopcién .de
perspectivas que probablemente impliquen la construccién de
nociones y principios que son cualitativamente diferentes a los del
conocimiento fisico y légico. También seflala que las diferencias
entre el conocimiento social y no social o fisico es que en éste
ultimo ee situan no tanto en el terreno de los procesos
cognoscitivos generales, sino en el tipo de acciones e
interacciones que el hombre establece con una u otra clase de

objetos.
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-Turiel (‘1983, 1985), por su parte propone gque el conocimiento
social y no social se construye en gsistemas diferenciados.
Asimismo dice que es necesario distinguir no s6lo entre
conocimiento social y no social o fisico, sino también entre
distintas formas de conocimiento dentro de cada uno de estos dos
dominios generales; lo que quiere decir que dentro de cada uneo
existen principios organizativos diferentes, por ejemplo, dentro
del! dominio social el conocimiento moral se organiza en torno a
principios diferentes a los del conocimiento socio-convenciocnal y
evolucionan con ritmos y pautas proplas de cada uno. Desde este
punto de vista se considera un modelo de 1a cognicién social el
cual toma en cuenta distintos acontecimientos, contextos y formas
de interaccién social, y cuyo conocimiento se organiza en torno a
categorias y principios cognoscitivos diferentes.

Flavell (1977) propone que la mayor parte de los procesos y
operaciones basicas de la mente estAn presentes en el conocimiento
social y no social, sin olvidar que es la misma mente humana la que
plensa acerca del mundo fisico y social, sin negar que existen
algunas ' herramientas cognoscitivas especificas para obtener
informacién acérca de los oi:jetos sociales; es decir, apoya la
teais‘de un»conociilnle‘nto unitario y no especifico a cada dominio
(Citado por Del\}al”s.n-l'-:r‘\escp. et al., 1989).

La pog!b‘uldad de distinguir entre los campos de conocimiento
no implica . considerar al conocimiento social como un campo
distinto, cﬁn ‘formas de conocer especificas e irreductibles a

otras, es decir, los conceptos, categorias, esquemas tienen que ver
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con las propledades de lo que conocemos y con el tipo de acciones
que ponemos en juego entre los objetos. Por ultimo es esencial
subrayar que las i{nvestigaciones en ciencias sociales realizadas
dentro de la psicologia cognoscitiva han puesto de manifiesto la
posibilidad de utilizar los métodos de las ciencias mas avanzadas,
sin amba.rgo, este plantea la problemAtica al suponer que la
investigacién de lo social es un campo diferente al fisico-natural,
aunque no hay evidencia convincente de que ambos sigan las mismas
lineas respecto a los métodos de estudio y contrastacién de
hipétesis; pareciera ser que desde este punto de vista de la
ciencia, es decir, en cuanto a la posibilidad de utilizar los
mismos métodos de estudio, las diferencias entre ambos
conocimientos no se pueden evitar.

Finalmente, para poder hacer un planteamiento claro de la
génesis del conocimiento social, es necesario partir del hecho de
que el hombre es un animal social, donde su conducta y en general
su conocimiento estdn determinados socialmente, por lo que se dlce.
que el conocimiento es intrinsecamente social (Delval en Enesco, et

al., 1989).
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1.3 LOS CAMPOS DE ESTUDIO DEL CONOCIMIENTO SOCIAL

En ocasiones los estudios sobre el campo social han llevado a
cierta confusién, ya que cuando se hace referencia al aspecto
social se suele distinguir entre la conciencia y la conducta,
afirmando que no tienen por que coincidir.

Se sabe que desde los filésofos clasicos se ha sefialado la
existencia de diferencias entre lo que la gente plensa que ase debe
hacer y lo que hace. La diferencia se establece entre lo que la
gente hace realmente y la representacién que tiene de lo que hace,
lo que Piaget diferenciaba “entre la préactica de la regla y la
conciencia de la regla” (Enesco, et.al).

Se cree que a'pesar de ser dos aspectos diferentes y de la
posibilidad de clasificacién para su estudio, no se pueden
distinguir de forma tajante, Adem&s las relaciones entre conciencia

y conducta distan mucho de ser’ sencillas. Esta dicotomlu se

encuentra reflejada en los estudios realizados a lo largo de la

historia de la psicologia avoluti'a.

Algunos autores (Honroa. Buhlsr, 1927; Barnes, 1696,,'

citados en Delval, et ’val‘.; nteresuron por-lia realxzacién
de estudios sobre ,-la“'éi'mc{en'ci 1as actitudes y la conducta
social, por medio V:Aie sadas por los nifios en suse
respuestas - a cuesi"ionarlo 'J.as"que se: intentaba obtener

lnformaciéﬁ aée'r‘ Qa'piénsaﬁ. Sin embargo durante
mucho tiempo estuvo de moda alizacién de trabajos descriptivos
y normativos" éqhi‘g el c,iai{g:'la los nifios, indicando a

qué edades apax;e_cen' détermi_naq s édnd_ﬁxctus, slendo el conductismo
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la teoria psicolégica con mayor auge en la realizacién de'éétﬁdios,
en donde intentaban mostrar bajo qué condiciones abarecenv las
conductas y cémo se aprenden éstas. Trabajos en los qué‘ se ’concebla
al desarrollo social como un proceso regido por lasvvmismaa leyes
del aprendizaje en general( Sears, Maccobby y Levin, 1957; Bandura
y Walters, 1963; Citados por Delval, et al., 1989). Asi, dentro de
égta perspectiva el individuo va aprendiendo las normas sociales
por la influencia de los adultos y en funcién de lo que los otros
ensefian, proceso en el que se le atribuye un papel ﬁ\uy importante
a la imitacién, descuidando las condiciones del px;opio sujeto.
Esta corriente se interesé por los factores y las condiciones que
producen determinadas conductas, dejandc‘deb lado al. pupel. del-

conocimiento en la conducta social y a la-labor <:onstl'|.|'4:t‘1>va.'r.le.lw

suljeto.

puso de manifiesto la importancia';
conocimiento en la det-_erl'nv‘inba'f:‘iéﬁl.d
florecliente .en la - )
conocimiento is';g: i‘al

entendersé]siﬁ

relaciones: entre u
estudio de Acdei‘db con Bvroo‘k

et al., 19891,

Los trabajos que se'ﬁari | dagd: se oc;r;an

de la repressntaciénvdel‘ri'luh’dc:.’r,éocial en forma no tan compleja, sin h
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embargo, el aspecto central en la representacién del mundo social
es importante para el presente trabajo sobre todo en relacién con
las instituciones y la vida propiamente soclal, y sélo ha tenido
lugar recientemente en algunos estudios fragmentarios. En tales
trabajos la labor de Piaget es plonera, en su libro E! Juicio y
razonamiento del nifio (1924) abordé algunos rasgos del pensamiento
del nifio en relacién con su comprensién de nociones de tipo social.
Ahi mostré como las limitaciones de la légica infantil plantea
problemas para la comprensién de nocliones sobre la familia, sobre
las relaciones de extranjero, etc.

Acontinuacién se menciona la clasificacién elaborada por
Delval (1981), para’'los estudios hasta ahora realizados en el campo
del conocimiento social: 1) Investigaciones sobre el conocimiento
psicosocial, el cual abarca tanto el conocimiento psicolégico de

los otros como - el de nosotros mismos, y que se denomina “social

cogntuon"- 2) el astudlo del conocimiento moral o las normas
? ] 1a Justiciu {objeto de estudio sobre todo

que: fueron realizados por Piaget, (1932) y

ge,'rivgen las relaciones entre los
‘dén ‘conf‘undirse con las normas

de los ctros como individuos se

reluq_iqnes socialas. tanto lus‘



individuales como las instituclonales (‘Dellv‘al:"

1989) . :
Shantz (1982) propone otra clu_sivficagivgsh__
distinguir cuatro dominios de la e»xpe.x:-l'eric‘via'?yvde
social: !
1) el hombre y los demds 1individuos como organ(smoé l:‘lueb'.tletnen
eventos psicolégicos como pensamientos, sentimientoa,blntendiones, :
preferencias, razonamiento, actitudes, etc.; 2) las relaciones
socliales diadicas tales como relaciones de autoridad, amistad,
conflicto, etc.; 3) las relaciones de grupo social tales como
sistemas lineales o configuracionales que relacionan a varios
individuos con otro , delimitados por conceptos de dominanbia,
afiliacién, liderazgo, y reglas que son compartidas por miembros
dentro del grupo; 4) los sistemas sociales mds amplios como son la
faini“a. escuela, instituciones sociales, nacionés, etc. (Delval en
Enesco, et al., 1989}). El autor no asegura q'ue»(‘:éleé ;:‘avtegovriﬁs

sean exclusivas y que tampbco'se declaran: sobre la. realidad ‘de

5 su’, va, or-jhet:\-r(stlco,

El siguienteﬁ pﬁ'n r ugstué i»h'échas

acerca de la adquisicién del L} _va;ic;s_jaui:oi'és. ;

tales como Piaget, Horsc‘:voviéi‘ y =Vyg les’. ex‘p‘l_ié;n':la "

construccién del conociinien‘tvo\soc:iu'l
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1.4. ENFOQUES Y TEORIZACIONES ACERCA DE LA ADQUISICION DEL
CONOCIMIENTO SOCIAL

En este apartado se haré la revisién de diversos enfoques y
teorizaciones que dan explicacién al complejo problema de la
adqusicién del conocimiento social.

1.4.1 La teoria constructivista psicogenética piagetiana,

Como anteriormente lo mencionamos Piaget ha sido quien dejé
uno de los legados mAs importantes en la psicologia actual. Sus
primeros trabajos contribuyeron especificamente al estudio del
conocimiento social. Autores tales como Doise, Deschamps y Mugny
(1978) sefialaron que la labor de Plaget (1932) referente al juicio
moral son "vordudergs trabajos de psicologia social®, en los que el
autor recurre a una linea social en esencia, puesto que explica el
paso de la heteronomia a la autonomia de las concepciones morales
infantiles (Echeita, 1988 p. 53}.

Sin embargeo el esfuerzo mAs importante realizado por la
escuela piagetiana fue el de darle explicacién al desarrollo de las
estructuras cognoscitivas, que estdn en contacto con un medio no
social, siendo estos m&s que otra cosa e! punto central de sus
trabajos, elaborando asi conceptos tales como el de equilibracién,
asimilacién y acomodacisn dando lugar a la adaptacién, ademas de
construir un modelo tesrico cuyo objetivo fue el de dar explicacién

del desarrollo del conocimiento en el hombre.
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Asi, para Piaget el desarrallo cognoscitivo es el r.sul(udo de
un proceso de construccién de estructuras, en el cual distinguisé
una sgerie de ostadlﬁs. donde cada uno de éstos es base para el
siguiente nivel, sin olvidar que también se encuentran unidos
internamente al desarrollo de la afectividad y socializacién del
nifio.

En un {inicio el nifio no tiene ninguna conciencia del yo, es
decir, no hay frontera entre el mundo interior o vivido y el
conjunto de las realidades exteriores. Es importante especificar
que en la medida en que el yo continua inconsciente de si mismo
{indiferenciado), toda la afectividad queda centrada en su cuerpo
y s\:n accién, ya que sélo con una disociacién del yo y de los otros
es que se da la diferenciacién tanto afectiva como cognoscitiva
{Piaget e Inhelder; 1969 /1984). La evolucién de la afectividad
tiene un trayecto que va de indiferenciacién del yo con su entorno
inmediato, pasando por distintas etapas hasta llegar a construir la
estructura cognoscitiva que le dard las herramientas necesarias
para tener un yo diferenciado, tanto de las personas como de los
objletos.

A través de las reacciones intermedias (inicio a la actividad
ludica) es que se incrementa la complejidad psicolégica, por medio
de conductas de satisfaccidén y cont.acto interpersonal, siendo éstas
cada vez maAs importantes para dar acceso a la comunicac!én. De esta

manera e! nifio comienza entonces a reaccionar en forma diferente,

iniciando la diferenciacisn entre l 'personas y las cosas,

llevandolo a esquemas que puedan reluci narse con’ la’ Accibn propia.
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Empiezan las relaciones surgidas a partir de la "eleccién del
objeto afectivo®, conciben la aparicién de la doble formacién de
un yo diferenciado y del otro; que se convierte en un objeto de
afectividad, esto es, el establecimiento de los primeros
intercambios sociales (estadio sensoriomotor).

A pesar de la indiferenciacién que se lleva a cabo en el nivel
anterior, el nifioc vive un egocentrismo intelectual (etapa
preoperatoria), donde el pensamiento del nifio es plenamente
subjetivo, siendo {incapaz de prescindir de su propio punto de
vista, se aferra a percepciones que aun no sabe relacionar entre
s8i. El nifio durante este periodo adquiere conciencia del mundo por
medio de actividades ludicas denominadas * juego simbélico”, el cual
posibilita la aproximacién al mundo social por medio de la
imitacién como la herramienta al servicio de la asimilacién ludica.
Es as{ como el Jjuego simbélico es un medio de adaptacién tanto
intelectual como afectivo; formando parte escencial en la vida del
nifio, quién estd obligado a adaptarse a un mundo social de adultos,
cuyos intereses y reglas son aun exteriores.

El desarrollo del lenguaje es un instrumento esencial de
adaptacisn que ﬁo es inventado por el nifio sino que es transmitido
en fdrmas y& h;chﬁs y reconocidas de naturaleza colectiva, por lo
tanto, Qsta? Ban‘impropias para expresar las necesidades o las
expe;ienclig inldaa por el nifio, por lo que es indispensable que
pueda disponer iguulmante de un medio propio de expresién, o sea de

un sistema de significantes construidos por él y adaptables a sus
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deseos, como serian la imitacién,b el Jueq_b Y e:l dihdja F(Piaget )
Inhelder; 19641, :

Estos medios de expresién éomun en los nifios son los que
posteriormente permitiran, en gran parte adquirir una progresiva
inteorizacién de los signos verbales, sociales y transmisibles
oralmente.

Piaget habla de una evolucidén afectiva y social del nifio que
obedece a leyes de un procesc general, ya que los procesos
afectivos, soclales y cognoscitivos de la conducta son
indisociables, ninguna de las dos podria funcionar. sin la otra
(Idem) .

La construccién de la representacién, que se genera por la
funcién semiética, es de suma importancia para el desarrollo de la
afectividad y de las relaciones sociales. Esto es, el objeto
afectivo en el nivel senso-motor no es sino un objeto de contacto
directo, que puede volverse a eoncontrar en caso de separacién
moment&nea, pero que no es evocable durante esas separaciones. Al
adquirir la imagen mental, tanto la memoria de evocacién como el
juego simbhélico y el lenguale, producen que el objeto afectivo esté
slempre presente y se manifieste incluso en su ausencia fisica;
este hecho fundamental entrafia la formacién de nuevos afectos, bajo
la forma de simpatias o de antipatfas duraderas, (en lo que
concierne a los otros), esto es, de una conciencia, de una
valorizacién duraderas de s{ mismo, (Piaget e Inhelder, 1984}.
Otro aspecto importante es el proceso de socializacién, el cual es“

progresivo y tiende a la autonomia en el nifio. A partir de los
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siete afios, estd mAs socializado que en la primera infancia; esas
interdependencias sociales iniciales (de dos a siete afios)
atestiguan en realidad un minimum de socializacisén por estar
inauficientemente estructuradas. En las estructuras del nifio se van
dando tanto los procesos cognoscitivos como los de socializacién en
forma andloga, esto es, las conductas empiezan por ser
intraindividuales, para posteriormente llegar a acciones
interindividuales.

Es en el nivel de las operaciones concretas donde se
constituyen nuevas relacicones interindividuales de naturaleza
cooperativa, produciendo mayor cantidad de intercambios
cognoscitives, los nifies son capaceé de una auténtica colaboracién
en grupo, pasando de ta actividad individual aislada a una conducta
de cooperacién.

Estando el nifio dentro de las actividades de grupo y de
cooparacién, la actividad ludica es transformada: deja de ser el
juego simbélico para convertirse en un juego construido a base de
reglas establecidas; el simbolo de caracter individual y subjetivo
es sustituido por una conducta que contempla el aspecto objetivo de
las cosas y de las relaciones sociales interindividuales (Idem).

La evolucién de las relaciones verbales, se refiere a los
intercambios de palﬁbias‘ que marcan la capacidad de
decentralizacisn, es decir, el nific toma en cuenta las reacciones
de quienes lo. rodean, del tipo de conversacién que tienen consigo
mismo, con. los demés y nl astar en grupo, pues esto se transforma

en dislogo o ‘en’ una verdadera discusibn.
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Una vez planteado el proceso por el que pasa la evolucién del
afecto, juego y lenguaje, veremoe como surge en este mismo nivel
tos sentimlantos y Julcios morales, los cuales eon considerados
como el resultado de las relacfones afectivas del nifioc con sus
padres (o adultos), quienes crean sentimjientos morales de
obligacién y de conclencia, que originan a la vez el sentimiento de
obediencia.

Los sentimientos de obligacién se adquieren bajoe dos
condiciones necesarias: 1) con la intromisién de consignas dacdas
desde el exterior, como serian las érdenes de cumplimiento
determinado; y 2) la aceptacion de las consignas gque supéuen la
pregencin de un sentimiento de naturaleza peculiar (excepcional)} de
quién recibe la consigna por la persona quién la da. Este
sontimiento se llama respeto, compuesto de afecto suficiente para
entrafiar 'la obligaclén y de temor que uUnicamente provoca una
sumisidn material o interesada. Este sentimiento de rospeﬁo se le
denomina "unilateral", ya que relaciona a una persona en condicién
inferior & otra en posicién superior (considerado come tall;
distinguiéndose asi del repeto mutuo, el cual esta fundada en la
reciprocidad de la estimacién, ~que »vendria' a ger la moral
heterénoma infantil en los inictos de ia autonomia al final de este
estadio (Piaget e Inhelder,’ 1984)‘~

La heteronomia del nifio on el juicio. 5mora1, denominada
realismo moral, conduce a una estructuru slstematicu precperatoria
desde los mecanismos cognoscltivos relacionales y de los procesos

de sociatlizacién, en la que se cbserva que las obligaciones y ios
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valores estan determinados por la ley o la consigna en si misma,
independientemente del contexto, de las intenciones y las
relaciones. En relacién a la estimacién de las responsabilidades,
el realismo moral es designado como responsabilidad objetiva, donde
el acto es valorado en funcién de intenciones de quabrankar la ley
o de buena intencién gque, involuntariamente se encuentra en
conflicto con la ley.

En este periodo se dan los inicios de la autonomia, que se
gesta con los progresos de la cooperacién social. El nific liega ha
tener relaciones morales nuevas fundamentadas en el respeto mutuo.
Se pueden englobar estos aspectos de la siguiente manera:
~ En la heteronomia los nifios wmenores reciben las reglas ya
establecidas por los mayores, consideréAndolas como "sagradas” o
inmodificables y de origen transcendente. Los mayorea ven en la
regla, por el cantrario, un interés de acuerdo entre
contemporédneos; y admiten que pueda modificarse, siempre que haya
consentimiento en ello, democraticamente regulado.
~ El resultado esencial del respeto mutuo y de la reciprocidad es
el sentimiento de la justicia, frecuentemente adquirido a través de
los padres. Esta se va haciendo cada vez m&s importantes en el
nifio, ya que se impone sobre la misma obediencia, convirtiéndose en
una norma central { Idem).

Finalmente hablaremos del estadio de las operaciones formales,
al que se le atribuye gran importancia en el desarrollo de los

' procesos cognoscitivos, pues se generan nuevas relaciones sociales

consideradas dentro de la edad adulta,
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El adolescente adquiere un lenguaje cada vez mas preciso y agil,

lo que facilita la formulacién de hipétesis tanto en el plano

cientifico como en el social, realizando combinaciones entre estas,

adquirfendo la capacidad de llevar a cabo discusiones mas profundas
y complejas.

En este periodo los procesos de la cognicién van a la par con
otros cambios del pensamiento y de toda su personalidad en general;
estae transformaciones presentan dos factores que siempre van
unidos: los cambios de su pensamiento y la insercién en la sociedad
adulta, y que ademds se observa como el aspecto iIntelectual es
paralelo y complementario a lo afectivo.

La diferencia esencial entre el pensamiento formal y‘las
operaciones concretas consisten en que el el uUltimo todavia se
encuentra en una centralizacién mientras que en el primero se
generan las transformaciones tales como la apertura de valores a
todas las posibilidades interindividuales o sociales, la insercién
de su persona a la sociedad adulta, la capacidad de decidir si se
adopta en oposicién o acuerdo con el adulto y especialmente en su
vida. El cambio en el adolescente va de una‘moral subordinada y
heterénoma, a la auténtica cooperacién de unos con otros y a la
autonomia, ademés de mostrar nuevas posibilidades intelectuales que
les permiten asimilar la realidad en funcién de las premisas
deducidas (Piaget e Inhelder, 1984).

Es asi como Piaget describe el proceso de construccién del
conocimiento fisico y social en el nifio; establece al planteamiento

de que todo este proceso de construccién es similar tanto para la
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adquisicién del conocimiento fisico como social, que va de lo
particular a lo general del conocimiento y que tiene como resul tado
la adaptacién del hombre a su wmundo fisico y social (lo que es
igual a lograr el equilibrio entre la asimilacién y la acomodacion
del mismo).

. Pasaremos ahora a revisar otras perspectivas que dan
explicacién a la adquisicién del conocimiento social enfatizando no
tanto los procesos de autcestructuracién en el plano individual,
como lo hace Piaget, sino centrando sus experiencias en los
procesos de influencia interpersonal y en el papel de la cultura.
1.4.2. La teoria de las representaciones sociales de Moscovici

En el intento por dar explicacién a la adquisicién del
conocimiento, se encuentra la teoria de las representaciones
sociales postulada por Moscovici, 1la cual sefiala que dichas
representaciones se construyen a partir de materiales de diversas
procedencias, la mayoria de éstos provienen del fondo culturalb

comun, el cual se acumula en la: soctedad a lo largo de la hivtorieﬂ

y se encuentra en' forma da creencias y valores;, éstas

muterlullzun las "instituciones sociales ~_"

Productos : so"(a ue : ! veces estan’ relaciona os ;

directamenté .0 ndirect”mente ‘con.'la’ cultura. Este transfondo,"'

cultural va a d

construyen las representacionas {Citado en Ibafiez, 1988).

En general las fuentes que determinan las representacione

' soclales de acuerdo a Moscovici, se encuentran en las condiciones N

econémicas, ‘sociulas e histéricas, que caracterizan a una sociedad ’

ategorlas basicas a través de las cuales se, .
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determinada. Otras fuentes mAs especificas, provienen de Ila
dindmica de las representaciones sociales y de los mecanismos
internos que se llevan a cabo en la formacién de las mismas.

Se habla de dos mecanisamos principales que son: la observacidn, que
es la forma en que los saberes y las ideas acerca de un objeto
determinado, entran a formar parte de las representaciones sociales
de dichos objetos a través de una serie de transformaciones
sociales y el anclaje, que da cuenta de cémo es que inciden las
estructuras sociales en la formacién de las representaciones y cémo
van a intervenir loe esquemas ya construidos en la eiaboracibn de
las nuevas representaciones.

La observacién consiste en integrar la informacién sobré un
objeto y permite enfrentar las innovaciones o la relacién con 1:93
objetos que no son familiares, dentro del’ sistema de pansamlénto Vya‘f

constituido.

El  anclaje expresa el larr

representaciones y su dependencia.:ad

\ A hn’ovaciones

sociales. Asf pues la _integrdcién

estA condicionada taynto por 1'95 _sqvuefnvgsv de.'. pensuymie‘nt'o ya
cons{:it;aidos como por el ni‘vel"‘sécigl"bde .1“.,5' persoﬁas y de los
gruposiy(lbaﬁez. 1988) . . »

Otro aspecto que interviene de forma determinante es el -
conjunto de experiencias sociales que se encuentran relacionadas
con diversas modalidades de la comunicacién social. El proceso que
se  lleva a cabo en la comunicacién es donde se ‘origina

pr‘incipalmente la formacién de las representaciones sociales. Se
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sabe que los medios de comunicacién masivos (la television, las
revistas, el radio, etc.) tienen un degempefic fundamental en la
elaboracién de la vision de la realidad. Existe otra fuente de
comunicacién cuya {nfluencia es igualmente importante y podria
decirse que mayor, se trata de la comunicacién interpersonal, la
cual no ha recibido la misma atencién que los medios de
comunicacién en masa.

Pentro de la comunicacién interpersonal a la que més se hace
referencia son a todas aquellas conversaciones que tiene una
persona durante un di{a cualquiera en su vida cotidiana. De estas
afloran las representaciones sociales y se conforman literalmente,
Las conversaciones. son una continua y repetida aportacidén de
materiales para la construccién de representaciones sociales, es
pues un continuo flujo de imAgenes, valores, opiniones, juicios e
informaciones, que impactan al individuo sin que este se percate de
ello, se sabe que ni los contenidos, ni los contextos donde se dan
las conversacione_s son iguales entre varios grupos sociales. El
grupo al que pertenece una persona y el nivel sociceconémico que
ocupa dentro de una sociedad, predispone el acceso a ciertos
con;.axtos conversaciconales.

‘La importancia que revisten las conversaciones sociales en la
formacién de las representaciones, no es la causa por la que se
tenga que omitir la existencia de otras fuentes de influencia, como -
seria la pertenencia a una determinada clase social que interviene '
sobre el tipo de experiencia personal que se produce en relacién al |

objeto de representacién. Es decir, esta experiencia peréqnal
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cambia de acuerdo al estatus social y por lo tanto condiciona la
relacién con el objeto. Es asi como se contribuye a la
configuracién de las representa'cionas sociales. Y por lo que se
asevera su adjetivacién de representaciones sociales, debido a que
son fenémenos donde sus condiciones de producclién son
inequivocamente de tipo social y son denominadas de esta manera en
la medida en que producen fenomenos de la misma naturaleza, como
seria por ejemplo las conversaciones que dificilmente se
desarrollarian sin un contexto amplio de representaciones
compartidas (comunes en una cultura o sociedad). Es decir, las
conyersaciones necesitan un amplio marco referencial que sea croml‘xn
a todos los interlocutores, de estA manera facilitara su
espontaneidad, fluidez Yy la ausencia de formalizacion
caracteristica de éstas.

Es asi como las representaciones sociales crean. una visiénf

compartida de la realidad y un marco referenc!nl comun'
medida que se van formando. a través de “las conversaciones
cotidianas, entre otros procesos, -

Las representaciones socia!es' no

condiciones de produccién que son de n'

también constituyen a su vez el requisito deiproduccién: de ciertos
fenémenos sociales. :

En base a lo anterior Moscovic Ilya\‘ﬁéz'.v 1988)

considera que las representnctone‘sf '_épn_soqialfgs :porqué son de

naturaleza colectiva en el sentido q'uysﬂ‘svon Vco:m'pax"‘éir‘.!as por amplios

grupos de personas; desempefian la conﬁguraéiéh ds los grupos y
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espaecialmente en la conformacién de su identidad; el hecho de
compartir determinadas representaciones sociales las instituyen
como fenémenos sociales inconfundibles y las hace grupo. Lo que
algunas veces se ha llamado la cultura grupal, define profundamente
al grupo y estd unido no sélo con una memoria y un lengualje
compartido, sino también con representaciones comunes. Estos son
los aspectos bajo los cuales las representaciones gsociales aparecen
como entidades sociales (son sociales tanto por la naturaleza de
sus condicliones de produccidén, como por los efectos que forman y
por la dinadmica de su funcionamientol.

Lo social es una propiedad que se {mprime en determinados
objetos en base a la naturaleza de la relacién que se establece con
ellos y es precisamente esta relacién lo que la hace definitoria de
lo social.

Los elementos que conforman una representacién social varfan
en cuanto a naturaleza y procedencia. Las opiniones, creencias,
valores, las imégenes, las actitudes, las informaciones que forman
parte de una representacién, son un conjunto de elementos
calificado como heterogéneo, sin embargo, éstos deben presentar una
unidad funcional fuertemente organizada, as{ como una estructura
integrada.

Moscovici (Citado en Ibafiez, 1988) ha indicado que existen
tres ejes en torno a los cuales se estructuran los componentes de
una representacisén social: A) La actitud que es la manifestacién de
una disposician mAs o menos favorable que tiene una persona hacia

ol objeto de la representacién y expresa la orientacién evaluativa
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~ dimensién en la que los componentes afectivos de las
representaciones sociales se articulan marcéndolas de un carécter
dlnbmlc;- en relacisn a ese objeto. B) La {informacién que
proporcionan ios objetos representados, y que diferencia tanto en
cantidad como en calidad. Estas variaciones van a incidir en el
tipo de representacién que se elabora sobre un obleto social y por
consiguiente en la naturaleza misma del objeto para los distintos
grupos sociales; por lo que la pertenencia grupal y la ubicacién
social mediatizan la cantidad y la precisién de la informacién
incidiendo en el tipo de representacién social que se forme. Sin
embargo, aquellia informacién que surge del contacto directo con el
objeto y de las experiencias que se desarrollan en relacién con é1
tienen propiedades diferentes de las que representan la informacisn
obtenida a través de la comunicacién social. C) El campo de
representacién que es la ordenacién y la jerarquizacién de los
elementos, configuran el contenido de la misma, es decir, la
organizacién interna que adoptan los elementos quedando integrados
en la representacién se encuentra organizado en torno a un nucleo
figurativo y que constituyen la parte mas sélida y mas estable,
ademés de ejercer una funcién organizadora para el conjunto de la
representacién. El ntcleo figurativo confiere su peso y su
significado a todos los demas elementos que se encuentran presentes
en el campo de la representacién, éste se construye a través de un
proceso de objetivacién, proviene de la transformacién en {imagenes
de los diversos contenidos conceptuales relacionados con un objeto

{en imAgenes), las cuales ayudan a las personas a crear una visién
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menos abstracta del objeto representado, sustituyendo sus
dimensiones conceptualoé mAs complejas por elementos figurativos
que son mAs accesibles al pensamiento concreto. Las ideas
abstractas se convierten asi en formas icénicas, es decir, el
pensamiento social tiende a traducir los conceptos (lo abstractol
en elementos concretos significativos (Ibafiez, 1988}.

El proceso de objetivacién es una proyeccién confirmativa que
nos hace materializar en imAdgenes concretas lo que es puramente
conceptual; este proceso tiene tres fases: 1) construccidn
selectiva, proceso mediante el cual loa diferentes grupos sociales
y los_ individuos gque los integran se apropian de una forma
especifica que cada uno de ellos tiene sobre la informacién y para
saber de un objeto determinado, aqui se retienen ciertos elementos
de la informacién y se rechazan otros, pasan como desapercibidos o
se olvidan. Los elementos que se retienen pasan por un proceso de
transformacién para que puedan encajar en las estructuras de
pensamiento ya constituidos en el sujeto {esto se considera como
un proceso de adaptacién de los nuevos elementos de informacisén);
2) esquematizacién estructurante, una vez selecciocnada y
convenientemente . adaptada  la informacién, se organiza para
propércionar una {magen del objeto representado, lo suficientemente
coherente vy fgcllmente expres&ble, como resultado de ésto se
obtie’vnys un’ esquema figurativo; y por ultimo 3) la naturalizacidn,
dondei«Ial‘jes:q‘uema'figur‘ativo adquiere un status ontolégico que lo
sitﬁg,ébmo l;n componente mids de la realidad objetiva, es pues el

resultado . de - un proceso .de construccién social de una
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representacién mental, que es la expresisén directa de una realidad
qua se le corresponde perfectamente y de la que no es m&s que un
reflelo fiel de la misma.

El mecanismo de la objetivacion se ve influenciado por una
serie de condiciones sociales como es la insercién de las personas
en la estructura social. Las diversas inserciones inciden en la
configuracién del nucleo figurativo (organizacién interna de los
elementos de la representacién) en funcién de los intereses y de
los valores que son propios de cada categoria social y que van a
filtrar la informacién disponible. Asi, la posicién que ocupa una
persona determina en parte el tlpo de nucleo o esquema figurativo
quebésta puede elaborar (Ibaflez, 1988). ‘

Las representaciones sociales desempefian un papel fundamental
en la comunicacién social. Los intercambios verbales en la»vtda
cotidiana exigen algo mds que la utilizacién de un mismo cédiéo
lingtiistico.

Una de las funciones de las representaciones socléles es la ﬁe
fntegrar las novedades en el pensamiento social. La dialéctica
entre acomodacién y asimilacién mantiene la estabilidad del
pensamiento social al mismo tiempo que transforma progresivamente
las mentalidades, otra funcién de las representaciones socialtes, es
especialmente relevante en la transformacién de los nuevos
conocimientos cientificos en saberes de sentido comin. La dinadmica
de estas es esencial para. adaptar el pensamiento social a las

cambiantes realidades que producen las ciencias.
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También tienen como funcién la configuracién de las
identidades personales y sociales, asi como en la precisién;
configuracién y definicién de los grupos. Las representaciones
sociales son generadoras de la toma de postura, aqui estan
compuestas por elementos valoratives que orientan la postura que
toma un individuo ante el objeto representado, al igual que
producen los significados que la gente necesita para comprender,
actuar, y orientarse en su medio social. Inciden en las personas
para gque acepten la realidad social instituida, contribuyendo a que
el individuo se integre satisfactoriamente en la condicién social
que corresponde a su posicién. Las representaciones soclales (al
igual que las ideologfas aunque de forma mucho mas concretal,
contribuyen a la legitimacién y a la fundacién del orden social.
Legitimacién que transcurre esencialmente a nivel simbolico, pero
que también se manifiesta a nivel practico, puesto gque suscitan las
conductas apropiadas a la reproduccidén de las relaciones sociales
establecidas por las exigencias del sistema social (Ibafiez, 1988).
Asi dicho modelo tiene como base la importancia que lo Scciul
tiene en el individuo sin hacer relevante los procesos inéernos yb’

madurativos del individuo.
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1.4.3. Enfoque Sociaocultural Vygotskiano

La posicién de Vygotsky con respecto a las relaciones entre
desarrollo social y desarrollo cognoscitivo es bastante diferente
a la propuesta piagetiana, ya gue la primera intentsé deméstrar que
las funciones mentales superjores como son el pensamiento, la
atencién voluntaria o la conciencia humana, tienen su origen en la
vida social ({interpsicolégica) y que el sujeto interioriza
paulatinamente dentro de su desarrollo individual.

La esencia de su posicién es que ol sujeto no se hace de
dentro hacia fuera, no es un reflejo pasivo del medio ni - un

espiritu previo al contacto con Ias' 888 y las personas. pof el

contrario es un resultado de lazint racclén social. Las funéioﬁes'

superiores no son sélo u

3 ﬁo»ﬁuejséﬁvuh‘
resul tado de la camunlcacion ‘ ‘

Para
respuesta

del medio con‘aygdé”ééu

de instrumento aj?léé :hdéioﬁé lo y,'signo: éstos son

(citado en Echelta, 19881

desarrollo.'

nifio" (en:EcHéit
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Todas las funciones superiores se originan como relaciones entre
los seres humanos.

Lo que postula este autor es que el funcionamiento individual
se deriva y refleja de la estructura del funcionamiento social. Con
lo que supone que una variacién en la organizaclién del
funcionamiento social debe conducir a wuna varlacién en la
organizacién del funcionamiento psicolégico individual. Una de las
Areas de investigacién que Vygotsky incluyé en su proyecto teérico,
suponia precisamente estudiar la i{nfluencia de las varijabies
transculturvales en la naturaleza de los procesos cognoscitivos,

También afirmé que 1os progresos histérico-sociales no
solamente proporciénan a la psique de la persona un nuevo
contenido, sino que llevan a la creacién de nuevos estilos de
actividad consciente, de nuevas estructuras de los procesos
cognoscitivos, y elevan la conciencia de las personas a niveles
superiores.

La teoria vygotskiana considera que la mejor forma de entender

el dosarrollé}y‘qognobsc'l'tlvo individual serfa examinando patrones

especificos. de interaccién .social en los cuales los nifios

Es elicon axto .de los problemas educativos, el interés del

rofundidad de su concepcién y las diferencias con

otras escuel pslcolngicaa, esto gse refiere a lo que el llama zona
t‘énclal, la cual es definida como la distancia que
1 nivel actual del desarrollo, gue se determina por

la capacidad de resolvar independientemente un problema, y el nivel
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de desarrollo potencial, determinado a través de la resolucién de
un problema bajo la guia de un adulto o en colaboracién con otro
compafiero mas capaz. As{ el aprendizale crea el 4rea de desarrollo
potencial, y e8 en éste en donde nacen, se estimulan y se activan
los grupos de procesos internos de desarrollo, (dentro de un marco
de interrelaciones con los otros), que son absorbidas por el curso
interno de desarrollo y se convierten en adquisiciones internas del
nifio (citado en Echeita, 1988).

El autor habla de ciertos mecanismos que entran en juego en la
‘zona de desarrollo; estos son: Ja imitacidn, la cual resalta como
un proceso activo que posibilita el progreso del sujeto y que
depende en primer lugar de los limites establecidos por su estado
de desarrollo, la imitacién Jjuega un papel fundamental en el
desarrollo {nfantil; la instrucecién, la cual descubre las
cualidades de la mente especi{ificamente humanas, que conducen al
nifio a nuevos niveles de desarrollo; y por ultimo el contexto de
las propias relaciones educativas, es decir, el contexto
interactivo nifioc adulto. Este autor afirma que el desarrollo
individual se da en la medida en que existen interacciocnes
sociales, ademds de ser éste el lugar aproplado para estudiar y
comprender el desarrollo de las funciones psiquicas superiores, es
decir "histérico-humanas", sin olvidar otras relaciones sociales,
igualmente necesarias para el desarrollo del nifio, como por
ejemplo las relaciones entre iguales.

Vygotsky postula que los seres humanos estan subordinados a

las interacciones sociales, por lo que es necesario tener en cuenta
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los procesos que desarrolla la influencia socfal a través de los
otros, dando asi el medio para la adquisicién del conocimiento
social, no social y de la conducta.

Y“E]l contexto social en el cual se vive no solo condiciona
nuestro desarrollo individuval, sino que también lo crea".
(Vygotsky, 1930 citado en Mata, M. y Ramirez, J., 1989, pp 63).

Por ultimo la idea fundamental del enfoque es el cardcter
social e histérico de los procesos cognitivos, por lo tanto el
funcionamiento cognitivo emerge de la interaccién social. Para el
autor toda funcién psicolégica individual ha sido antes una funcién
interpsicolégica, social, es decir, “cualquier funcién del
desarrollo cultural del nifioc aparece dos veces © en dos planos.
Primero aparece en el plano social y después en el psicolégico, es
decir aparece entre personas como una categoria interpsicolégica y
degpués dentro del nifio individual como una categoria
intrapsicolégica” (Vygotsky, 1979 citado en Mata y Ramirez, 1989).

La corriente sociocultural postula que el desarroilo

‘cognoscitivo estd determinado escencialmente por el contexto
social, y que su conceptualizacién e interpretacién pueden variar
significativamente de una cultural a otra. Por lo que es
particularmente llamativa la afirmacién vygotskiana de la primacia
de los procesos de transmisién social y cultural (interaccién a
través de los padres, escuela, medios maaivos, etc.) sobre los
procesos de construccién del conncimiengo en el plano individual

{Alvarez y Del Rio, 1990 citado en Diaz Barriga, 1992).
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Tanto la teoria de Piaget, Moscovici como la de Vygtsky son de
gran relevancia para la investigacién de las nociones sociales,
sin embargo existen otros autores que ofrecen modelos que son
importantes de abordar.
1.;.4 Otras Aproximaciones

Por su parte Pozo (1987) realiza una recapitulacién de las
posturas expuestas con anterioridad y menciona que la adquisicién
del conocimiento es un aspecto dificilmente separable de . su
representacién. Este autor analiza los procesos psicolagicos que se
encuentran en el origen de las ideas de los nifios y delimita tres
posibles origenes de las ideas de los sujetos las cuales pueden
estar relacionadas continuamente:
- Origen Sensorial: las concepciones espontaAneas, se forman en el
intento de dar significado a las actividades cotidianas y se basan
escencialmente en el uso de reglas de inferencia causal aplicadas
a datos recogidos; en el caso del mundo natural, mediante procesos
sensoriales y perceptivos.
- Origen Social: el origen de las concepciones inducidas no
estarian tanto dentro del nifio, como en su entorno social de cuyas
ideas se impregna el sujeto. La cultura es entre muchas otras cosas
un conjunto de creencias compartidas por los grupos sociales, de
modo que la educacién y la socializacién tendrian entre sus metas
prioritarias la asimilacién de estas creencias por parte de los
individuos. Siendo que el sistema educativo no es hoy el unice
vehiculo y a veces ni siquiera el mAs importante de transmisién

cultural.
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- Origen Analégico: a pesar de la ubicuidad de las concepciones
alternativas existen algunas Areas de conocimiento con respecto a
las cuales los individuos carecerian de ideas especificas, =sean
esponténeas o inducidas, por lo que para poder comprenderias se
verian obligados a activar, por analogia, una concepcidn
potencialmente util para dar significado a ese dominio. Cuanto
menor sea el contacto de un dominio con la vida cotidiana mayor
serA la probabilidad de que el alumno carezca de ideas especificas
al respecto.

Esta clasificacién no implica que desde un punto de vista
cognoscitivo las diferentes concepcliones funcionen por separado.
Asi, las analogias deben formarse a partir de concepciones ya
existentes, normalmente formadas a través de las otras vias. Del
mismo modo las concepciones socialmente inducidas deben ser
asimiladas por cada persona en funcién de sus conocimientos previos
en los cuales obviamente las concepciones espontédneas desempefian
una funcién primordial. De esta manera vemos que este autor hace un
intento ﬁor conciliar las aportaciones de los enfoques antes
revisados, proponiendo en cierta medida su complementarjiedad.

De acuerdo a lo anterior se puede observar que en los Ultimos
afios se ha tenido gran interés en la influencia de factores
sociales en el desarrollo, factor escasamente tomado en cuenta y
descuidado en la investigacién psicogenética,

Aunque Piaget siempre cité la transmisién social como factor
del desarrcllo, en sus investigaciones concretas, procedia como si

este no existiera.
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Por el contrario Vygotsky, tomé como postulado gue el
desarrollo de! individuo se produce inseparablemente de la sociedad
en la que vive.

Por otro lado la llamada psicologia de los conflictos de
Doise, Mugny y colaboradores mostraron como el conflicto, siendo
una fuente del progreso paicolégico, tiene un caracter
esencialmente social. Dentro de esta misma 1idea (conflicto),
Piaget (1932}, de Vigotsky (1979), y Doise y Mugny, (en Delval,
1992) no se produce una oposicién neta, sino wis bien una
diferencia de intereses, sin ignorar que puede esto resultar
simplificador y no dar partido a cada una de éstus..

Se sabe que los psicélogos soclales mAs preocupados por la
influencia social se estan ocupando de los mecanismos creadores de
la mente humana y de sus ideas, tomando en cuenta su contexto y
tratando de hacer una teoria causal del desarrollo.

Se tiene en cuenta que Piaget consideré las cosas desde el
interior del individuo, haciendo una teoria descriptiva de cémo
éste va progresando, razén por la cual @l autor da gran importancia
al factor de equilibracién.

Ambas posturas, psicogenética y culturalista son necesarias y
complementarias sin tener que oponerse; y se reconoce que las
influencias exteriores son esenciales y sin estas no existiria un
desarrollo normal, por lo que cada individuo debe de realizar su
propio crecimjento; siendo esto la meta ineludible de explicacién

psicolégica, que apesar de todo, sigue considerandose incompleta.
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Delval (1992) considera que dentro de la teoria psicogenética
@] concepto de estadio es uno de los problemas mas debatidos en la
psicologia actual, asi mismo indica que los estadios no parecen ser
un instrumento Gtil y necesario para describir los progresos de los
invidividuos, por lo que son concebidos como una especie de
incisién en el desarrollo, que introduce el investigador para
sistematizar los datos de una manera significativa de acuerdo con
sus objetivos, ya que tiene que existir una correspondencia con tos
datos y reflejar los cambios observables. Los estadios son siempre
“tipos ideales"” que no se dan nunca de una manera perfecta, por lo
que se consideran constructos hipotéticos que tienen conio objetivo
encontrar una coherencia y homogeneidad en los datos y que sdélo
puede mantenerse 8l se les respalda, por lo que tienen que estar
sometidos a continua revisién., Naturalmente, no puede afirmarse
apriori que se vayan a encontrar los mismos estadios en todo tipo
de sujetos.

Con esto se ha considerado que la labor del psicélogo actual
es tratar de encontrar una estructura significativa de las
explicaciones que van estableciendo los sujetos o su visién del
mundo (elementos significativos como: estratificacién social, ideas
econémicas, conocimiento de la guerra y la paz, comprensién de la
organizacién politica) con lo que el peicélogo tiene que realizar
una reconstruccién racional de las concepciones de los sujetos. Por
1o que es preciso llevar acabo un anAlisis teérico permanente, que
determine los temas que son esenciales y por ende se defina el

campo del conocimiento social. Para tal efecto el Delval propone
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dos elementos: primero la suceeién de explicaciones que van
elaborando los sujetos, la continuidad y la ruptura, y segundo los
conceptos centrales de la teoria cienti{fica sobre la disciplina.

De acuerdo a lo anterior Delval propone algunas constantes,
que se manifiestan en muchos campos del conocimiento social, y que
agrupa ;n tres niveles:

- Primer nivel:

Realidad Inmediata y perceptiva. Rasgos aparentes y poco
elaborados. No hay sistemas. La sociedad estA hecha para satisfacer
las necesidades humanas. Hay abundancia no se entiende la escasez,
concepto esencial de la economia y la organizacisn uoc}al.
Relaciones perscnales. Tendencias fdeclégicas. La equidad frente a
la igualdad.

~ Segundo nivel:

Restricciones de la realidad. Se entiende la escasez.
Competencia individual por lo escaso. Restricciones individuales.
Relaciones sociales, no personales (asalariado, jefe, wvendedor).
Comprensisén simple de procesos. Dimensién temporal de los procesos.
Comprensién de relaciones entre sistemas simples.

- Tercer nivel:

Concepcién de un mundo simple. Comprensién de la interaccién de
las restricciones. Competencia poniéndose en el lugar del otro.
Restricciones sociales. Procesos temporales largos, mas alla del
individuo. Posibilidad de entender relaciones complejas entre

multiples sistemas.
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Delval (1992} habla de que en la evolucién de las
explicaciones de los nifios y adolescentes sobre su mundo social, se
encuentran suficientes elementos comunes en diferentes campos del
conocimiento social. No considera esto sorprendente pues en la
mayoria de los casos se descubren sistemas que se conectan unos con
otros, reconstruyendo lo gque no parece claro y creando los
conceptos adecuados.

Hay casos en que los sujetos comienzan por no comprender las
relaciones entre diferentes sistemas, incluso llegan a entender
cada subsistema de una forma estatica., De esta manera los sujetos
tienden a centrarse en aspectos faciles de percibir y con poca
elaboracién de los fenémenos a la hora de dar explicaciones.
Atribuyen un papel importante a los deseos y las cualidades
personales (individuales) de los sujetos en el resultado de la
accién (Delval, 1992},

Otro aspecto importante a considerar y que no se puede deljar
de lado es la dificultad a la que se enfrenta la psicologia para
entender el modo en que afectan cognitivamente al individuo los
grandes cambios culturales que se han dado a lo largo de la
historia del hombre y que en su presente se siguen efectuando.

Es fundamental la reflexién sobre el papel de la cultura como
un factor importante para superar la presencia de ciertas
llmigaclones de la investigacién psicogenética, una de éatas es la
dicotomia con car&cégr vdé jirrredv.’lctible entre individuo y sociedad

{Mata y'Ramirez, i959). :
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Es esencial tener claro que los procesos cognoscitives no son
diferentes en una cultura y otra, sino que mis bien estas
diastinciones se centran y dependen de aspectos culturales, sobre
las relaciones entre cultura y conocimiento.

Por lo tanto el cuestionamiento de si el desarrollio de los
procesos cognoscitivos difiere interculturalmente y depende de
factoresa socliales, no ofrecen ni un si ni un no, sino que adquiere
matices segin qué se entendienda por éstos y cudles sean los
factores y situaciones {nvolucradas.

Jahoda y Lewis, (1989) consideran que existe la suficiente
evidencia para afirmar que la gente en diferentes culturas y
sociedades piensan (procesos cognitivos bdsicos) de manera similar
con diferentes constructos culturales y cosmologias (factores
socioculturales). De esta manera, estos autores hacen una
diferencia en el término cognicién en dos acepciones: la primera se
refiere a los procesos inferidos de pensamiento a nivel indfvidual
(cémo se piensan} y la segunda referida a lo que la gente piensa,
Bus representaciones colectivas culturales, cosmlogias
particulares, sistemas de creencias, es decir, el contenido
cultural del pensamiento). En gran parte de la investigacién
realizada hasta el momento, tal distincison no es muy clara, esto es
cémo se piensa y qué se plensa (En Diaz Barriga, et. al, 1991).

En este sentido puede admitirse la posibilidad de procedencia
de las estructuras intelectuales y competencias cognitivas basicas,
compartidas por la mayoria de los seres humanos, a la vez que se

asume que los procesos cognoscitivos también son de naturaleza
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situacional, que la cultura privilegia la construccién de ciertas
estructuras intelectuales y as{ los sujetos manifiestan una
habilidad en cierto contexto y no en otro. Se cree que el
conocimiento que el sujeto construye no es sélo reductible a la
habilidad de razonar légicamente, por lo que el estudio del
desarrolloc no estdA ajeno al estudio de las manifestaciones
socloculturales y los procesos socializadores y educativos que
ocurren en un contexto determinado (Diaz Barriga, et al., 1991).

Es {mportante reconocer que el anAlisis de la funcién que
desempefia la cultura en los procesos de socializacién, desarrollo
intelectual y afectivo, se ha interpretado de manera diferente no
s6lo por diversas corrientes psicolégicas, sino también por
diferentes disciplinas clentificas.

Se sabe gque el enfoque psicogenético indagé principalmente la
construccién de categorias légico-mateomaticas propias del
pensamiento - racional cientifico; abordando s6lo de manera
incidental el conocimiento social y rara vez al individuo en su
contexto natural (Idem). ‘ -

No obstante, en las \’xlti‘mas décéda;. ~1n_escu§la_de Ginebra
modifica su postura, dando origen n.‘todba‘,:qna_li.lﬁ'e‘a; >d-e inves_ttqaclén

comparativa, cuyo propés'it.‘o fquxj‘oba te;c_ultﬁral' de

la teoria plagetiana.
De acuerdo a Jahoda y Lé/w‘l

muestra en sus Gltimos trabalos.c onvergenciasico

enfoques sociocul turéies: :

influencia de los_ factores: culturales. in.-los:. trabajos ‘de Dase.n,j_
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Inhelder, Lavallee y Retschitzki (1976} y Jahoda (1989}, se da la
preocupacisén, por profundfzar en el contexto etnogrAdfico (citados
en Diaz Barriga, et al., 1991).

A continuacién revisaremos los diferentes estudios sobre la
construccion de nociones sociales en df ferentes medios
socioculturales, y de los que se deriva el cuestionamiento que abre
paso a la realizacién de la presente investigacién,

1.5 ESTUDIOS EVOLUTIVO3 Y TRANSCULTURALES SOBRE LA ADQU]SICiOﬁ DEL
CONOCIMIENTO SOCIAL

En los ultimos afios se han realizado {nvestigaciones
referentes a las noclones sociales que el nifio construye a partir
de su entorno social. Dentro del marco de referencia de la teoria
psicogenética algunes autores han investigado la construccién y
comprensién de nocliones sociales (ganancia, dinero, clase soclal,

desigualdad, medios de producecidn, trabajo y profesiones, etc.),

con poblaciones de nifios  anglosajones, 1italianos, israeliaa;.l'»f

f}anceses, chinos y espafioles entre otros.

Dentro de las investigaciones hechus 9n refere ci

este momento haremos
con el tema. .

Jahoda (19591, real.
ingleses, donde inﬁa;a
inteligencia y clgsé'

resultados obteh(dq; fueron
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- La percepcién de las diferencias sociales aumenta en la medida
que avanza el desarrollc intelectual.
-~ La clase social va a influenciar sus sentimientos y actitudes, ya
que toman como punto de referencia la situacién bajo la cual se
encuentran.

El trabajo reallzgdo por Conell (1970), con 9% nifios
australianos, estudié la nocién de clase social, y encontré los
siguientes resultados dependiendo de la edad del nifio: en una
primera investigacién encontré 1o que llamé el estadio de
contrastes dramaticos (5-8 afios), en el cual no hay un
entendimiento sociolégico y las diferencias son asociadas a la
posesién/no posesién de dinero y bienes materiales, y donde los
sujetos proponen que para obtener dinero se necesitan sacar la
loteria, robar o recibir una herencia. El segundo estadio propuesto
por Conell, fue denominado realismo concreto (8-12 afios), donde se
hace una diferenciacién entre rico y pobre en éunclén del trabajo
que éstos realizan; como fuente primordial de obtencién de riqueza
ponen al trabajo, las posesiones y las herencias. El tercer estadio
lo llamé esquema de c¢lases verdadero (12-16 afios), aqui el
adolescente hace una {ntegracién de sus ideas acerca de la
educacién, riqueza y Jerarquias laborales. Conell no encontro datos
significativos de que el nivel socioceconémico tenga alguna
influencia en la construccién de las noclones sociales estudiadaa.

Delval (1971). por su parte abordé nociones econémicas y su

'proceso de comprenslbn,'Trnhajé con 100 escolares espafioles con

edades de los 5 a 14 afios, tomando en cuenta tres clases sociales,
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alta, media y Dbaja. Los tépicos 1investigados fueron: la
dietribucién de capital, procesos de produccién, relaciones de
intercambio y fuentes de riqueza, esto se hizo por medio de
entrevistas ciinicas.

Los resultados obtenidos sefialan una evolucién de las nociones
abordadas. BAsicamente a los 7-8 afios, los nifios no presentaron
problemas para manejar la nocién de rico y pobre. Las propuestas
hechas por los nifios con la finalidad de hacerse ricos fueron:
trabajando, por medio de acumulacién de capital y el relacionado
a medios fantAsticos (sacarse la loteria, nncontrars; un tesoro o
robar un bance).

» En la primera etapa que es hasta los 7 afios, en este momento
no dan valor significativo mayor al trabajo desempefiado ni a su
jerarquia, sin embargo se observa que la suerte y el trabajo se ven
como formas de enriquecimiento. De los 7 a los 11 afios, ya se tiene
una jerarquizacién del trabajo y hay una clara diferencliacisén entre
diversos trabajos con una remuneracién mayor, lo cual permite
acumular capital, y no puede ser realizado por todas las personas.
Los adolescentes ya tienen una idea clara de la acumulacién del
capital. Se hace la observacién que la gente puede ser rica por
medio de su trabajo o por medio de una herencla, sin embargo hacen
la aclaracién de la necesidad de reinvertir para lograr nuevos
beneficios.

Furth (1976), realizé un estudio con 200 nifios ingleses, a los
cuales se les preguntaba sobre su comprensién de evantos.

sociales (escuela, dinero, tienda, comunidad, gobierno y
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trabajo}. Con los resultados obtenidos, el autor propone cuatro
etapas de desarrollo del cqnoclmiento: t. El conocimiento
arbitrariamente personalizado y con elaboraciones imaginativas.
2. Aparece una diferenciacién funcional primitiva. 3. Se empiezan
a considerar parte de las funciones sociales, 4, Se establece un
sistema global coherente.

Esta ultima etapa parece presentarse en los adolescentes y
adultos con intereses especializados y capacidad de operaciones
formales. Finalmente Furth sefalé que e! desarrollo de la
comprensién del conocimiento soclal estd relacionado a la
maduracién del autoconcepto, los juicios morales y la comprensién
{nterpersonal.

Damon (1979}, efectué una investigacién sobre el desarrolloe
social cognescitivo, en el cual estudié las nociones de amistad,
padres, ellos mismos y ‘la .sociedad. Afirma que la construccién
humana del conocimiento en todas sus manifestaciones impone una

interaccién de sujeto y 6bjeto. ¥y no puede consistir solamente en

el descubrimiento objetivo de la realidad fisica e impersonal, Los - be

resultados obtenidoé, uphntan a, que el modelo de construcc!én de fw““

conocimiento social demanda sus propios principios de organizaclén

itiempo de los primeros encuentros soclales

Y funcién. Enve

>nriqs perlodos de desarrollo, el niﬁo dehé-

R

nifio y a trav§§ dgA

llegar a comprehdgr ~las . diversas noclones vinculddas"eén l1a’

realidad soclal.

Por otro- lndo Berti y Bombl (1981), invastlgaron el desarrolio

del concepto y‘vulprade inero. Este estudio fue realizado con 80
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sujetos, utilizando el método “clinico-critico", las noclones
fueron acerca del valor del dinero y el rol que este juega en la
compra~venta. Los resultados observados demostraron un desarrollo
secuencial para las concepciones acerca del valor y uso del dinero.

La primera etapa es caracterizada s6lo por el vago conocimiento
que el dinero tiene algo que ver con la compra-venta. La segunda
etapa es caracterizada relativamente por una regla mas precisa: tu
debes pagar cuando compras. La tercera etapa es caracterizada por
el conocimiento de la existencias de otras reglas, como por ejemplo
el dinero de diferentes denominaciones, las cuales Jlos nifios
todavia no las sabe. La cuarta etapa el nifio empieza a aduefiarse de
lasAreglus no conocidas hasta el momento: algunas veces el dihoro
no es suficiente. En la quinta etapa aparecen las respuestas que
traen implicito la correspondencia uno a uno entre dos series
(unidades monetarias y precios de objetos), y sexta etapa y ultima
se caracteriza por la presencia de un pensamiento preoperacicnal y
durante este perfodo cronolégico tal pensamiento es dominante. En
es!.:a implican el uso de operaciones légicas y aritméticas.

En un estudio realizado por Berti, Bombi y Lis (1982), se
analizaron las ideas de los nifios acerca de los medfios de
produccién, su funcién y sus poseedores., Entrevistaron a 120 nifica
de 4 a 13 afios de edad de una zona industrial de familias obreras.
Los nifios pequefios respondieron que los propletariona son gquienes
eatan en contacto directo con fAbricaas, campos agricolas, servicios
de ‘transporte, esto es, medios de produccién, en comparacién con

los mayores, que tenian una comprensién de que estos tenian un
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beneficio econémico propio ya que los propietarios son quienes
controlan el uso de los medios de produccién. En un primer nivel
los nifios consideran que los productos, no son de nadie, después se
piensa que son de quienes esté&n cerca de ellos y finalmente se da
la posesién a los empleados, duefios o al patrén.

Hung. S8, (1983), realizé un estudio sobre @l desarrollo de
conceptos de banco, ganancia y tienda, con 96 nifios de Hon Kong, de
6 a 13 afios de edad. Los resultados encontrados muestran un
progreso en el desarrollo de la comprensién del concepto de banco,
siendo este mas complejo en dicha muestra, pero similar a la
muestra escocesa reportada por Jahoda (1981).

Observaron que la comprensién total del concepto de banco
surge a la edad de 10 aflos, mientras que el de ganancia surge a los
6 afios. Estos resultados demuestran preciosidad a diferencia de la

muestra escocesa.

El estudio éqﬁsldéré mbién 108 roles de diferenciacién

cognitiva y c{onflict‘o pr badés experimentalmente por si

'B;ibn de la experiencia de los

0. Con lo que encontraron que ia

iéniﬂcativnmente en la comprensién
8. de ‘10 afos y 13 afios, y en la

qibﬂés de 8 a 10 afios.

Por 'su part i934), realiza un estudio sobre la

evolucién de.la‘'rep 6n.del mundo social en nifios de
difBrer_ités'cl_‘urse's o.medios socio-culturales. Entrevisto a 100 nifios

italianos cbﬁ ecii:des/- la mitad de cada grupo es de
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clase social privilegiada {alta burguesia)l y la otra mitad de clase
desfavorecida (medio obrero!}. Las nociones que fueron investigadas
son: democracia, goblerno, presidente y la politica. Los resultados
han puesto, en evidencia la aparicién de los conocimientos
relativos al mundo social institucional as{ como la analogia de las
conceptualizaciones suministradas por los dos grupos de sujetos,
Los factores sociales se manifiestan de diferentes maneras sin
modificar radicalmente el marco de las representaciones sociales en
los dos grupos de sujetos. Las evidencias demostraron que el
conocimiento acerca de las instituciones sociiles aparece
tardiamente y que las conceptualizaciones de los grupos sociales
estﬁdiados fueron muy s{miiares. La {nfluencia de los factvorss
sociales se manifesté de diversas formas, pero no modificé
profundamente las representaciones de los dos grupos sociales,’
Furnham y Lewis (1986), reallzaron un estudio sohre ‘la
socializacién y la economla haciendo una recapitulacién de otros
estudios ya real izados por diversos tnvestlgadores que se han
enfocado al estudio de las nocionas sociales. Asi las ccnclus!ones
a las que llegan son: La clase social expuesta en el mundo de la
economia y las pr&cticas paternales parecen ser las determinantes
mé4s importantes sobre el conoclm(ento de los nifiocs y el uso del
dinero. Sus resultados parecen lndicar que la economia en su nocién
y comprensién es altamente lnfluenclada por factores paternales
conjuntamente con la intervencion de .la escuela en estos conceptos.
Alello, Bombi Yy Zucchermaglio {1987), ' realizaron una

investigacién acerca de la enseﬁanza de la economia en escuelus
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primarias, con conceptos de trabajo (empleado de si mismo o
dependiente, caracteristicas peculiares de los trabajos) y ganancia
(determinacién de precios, dar el valor, recoleccién de informacién
acerca de precios, por medio de entrevistas reaiizadas por los
nifos a los dueilos de tiendas). La poblacién con la que trabajaron
fue de 80 nifios italianos (40 nifios y 40 nifias), entre 6 y 8 afios
de edad.

Los resultados encontrados por estos autores indican que muy
pocos nifios entendieron que los tenderos deben cobrar mAs en los
precios de menudeo que en las ventas de mayoreo. Tan sélo una
porcién mayor a la anterior, no muy grande, tuvo la capacidad de
entender el incremento de los tenderos o de otros grupos
econémicos, ¥y la mitad de los nifios reportaron que el incremento de
los precios de la produccién a la venta , respondia a la calidad o
a los buenos servicios o implementos utili=zados.

Carraher ot al., (1988), llevo a cabo un estudio sobre el desempefio
en matemadticas mostradas por nifios pobres en situaciones naturales
(informales) y en 'com'iici‘ones formales de tipo escolar.

La edad de ..Iwos hllﬁb's‘d_e la muestra con la que se trabajo fue de

9 y 15 aﬁosy,chy&,'hlv’e‘l d'i eséolaridad variaba de 30. a 8o. Aplicé

un examen inforha Ga-pféguntﬁs) y el formal en un situacién
escolar {99 pregu o'l‘ primaro consistid en la evaluacién

dentro de un contaxto nnturul donde se manejaran las matemAticas,

tales como Xn feria. 1 puesto de cocos, el carro de palomitas,

" etc. Las preguntas ‘de l.a sntrevlsta consistieron en transacciones

reali{zadas de hecho o en apariencia obteniendo respuestas verbales
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a los problemas presentados, el método que empleo en este examen se
aproxima al método clinico-piagetiano. En el segundo se presentaron
los problemas expuestos en el examen informal pero en forma
matemAtica, utilizando mds de una presentacién. Los resul tados que
obtuvo demostraron la presencia de multiples légicas correctas en
la on la resolucién de los célculos y que no son aprovechados por
la escuela. Tanto los menores como los adolescentes utilizaron el
método llamado de descomposicién (los sujetos trabajan por
agrupamientos de porciones de la respuesta hasta obtener el total).
Otra interpretacién que hacen los autorees de los reauitudos @8 que
los sujetos del estudic son mas concretos, por lo que resuelven los
prol;lemas concretos (en situaciones naturales) y los problémas
verbales escolares con mas facilidad, que los problemas abstractos.
Y por ultimo argumentaron que la dificultad sistemAtica en resolver
los problemas en situaciones formales estaria en la diferencia
lingdistica existente entre una versién  formal Yy una versién
{nformal. Concluyeron que en este estudio la combinacién del
método etnogradfico con el método clinico piagetiano demostré ser
adecuado en el descubrimiento de que la competencia numérica de los
nifios en contextos naturales, pues en aquellos contextos mas
préximos al escolar, presentan un rendimiento insatisfactorio.

En el caso concreto de México los estudios antecedentes que-
han abordado la construccién de nociones soclales en el nifio son‘
escasos. Es por esto que se planted un proyecto de investigscién k
conjunto entre la Universidad Auténoma de Madrid (Delvﬁl, ;e.tv.al)‘ yl'

la Universidad Nacional Auténoma de México (Diaz Barriga.iAgl:x'ilar‘,'
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Hernandez et.al) a fin de estudiar la comprensién de dinero,
nociones sociales en nifios y adolescentes provenientes de diversos
entornos socioculturales (rural, urbano y marginal). La presente
tesis se ubica dentro de est4& linea de trabajo. A continuacién se
mencionaran brevemente los estudioa antecedentes a este realizados
por los dos grupos de investigacién antes citados.

Hacemos referencia al ultimo estudio elaborado por Diaz
Barriga et al (1989), cuya investigacién fue dirigida a indagar
nociones sociales, como son: riqueza, pobreza,
autoconceptualizacién social, trabajo y profesiones. La poblacién
consté de 180 nifkos y adolescentes mexicanos entre los 6 y 16 afios
de edad, de diferentes niveles socioceconémicos (alto, medio Y
bajo).

En los resultados obtenidos identificaron una serie de
tendencias evolutivas en el desarrollo de la mayor parte de las
nociones que indagaron {(descripcién riqueza-pobdbreza, origen de la
desigualdad, tipo de soluciones a la pobreza), encontrando que
estAn estrechamente vinculadas a la edad (estructuras conceptuales
y la esceclaridad) y al nivel socioeconémico de origen (contexto
social al que pertenecen).

En otros casos encontraron que esta tendencia evolutiva no se
dio en alto porcentaje en algunas respuestas sociales (mencién de
trabajo y esfuerzo personal o factores que determinan el cambio
social), el conocimiento apenas cambio con la edad o incluso con la

clase social, y parece mas bien el reflejo de una clase de
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creencias y conocimientos compartidos socialmente, probablemente a
l1a manera de represaentaciones colectivas y psicolégicas.

De manera global sefialaron que las respuestas de los
individuos pasan de lo periférico e individual a los societal, de
acuerdo a la acepcién de Furth, y donde se incluyen progresivamente
factores econémicos, psicolégicos y sociales, en ese orden, aunque
estos no definen llanamente niveles de conceptuacién.

Asi pues, los resultados que encontraron manifiestan que el
desarrollo del conocimiento sobre la organizacién social no
constituyen un todo homogéneo ni lineal, aunque la actividad
cognhoscente del individuo desempefie un papel central, son
iguﬁlment. importantes los dominios conceptuales y contextos
particulares de que se trate.

En términos generales concluyeron que los entrevistados
percibieron el orden social como algo de;erminado por las acciones
realizadas por los individuos, y en menor medida por la
colectividad, siendo dificil (mds en la nifiez) establecer un
vinculo entre estos factores y los debidos a las caracteristicas
estructurales (econémicas, politicas, institucionales, histéricas,
etc) del propio sistema social.

En las respuestas del grupo de los adcolescentes observaron un
cardcter mucho mas matizado, relativista y contextual que la de los
nifios, sus ideas fueron un esbozo del pensamiento sociocdntrico que
postula Lehy (idem), donde logran -‘articular en un ' sistema’
comprensivo los aspectos sociales, politicos y econémicos que

subyacen a los fenétmenos e instituciones sociales.
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Finalmente estos autores concluyeron la necesidad de realizar
més Investigaciones de carécter transcultural explorando el peso de
factores como la escolarizacion, urbanizacién, experiencia directa
en socliedades no industriales. Asimismo mencionan el requerimiento
de ampliar los modelos explicativos y los marcoe de referencia
teor{cos en torno a la cuestién de la construccién y representacién
del conocimiento social.
Motivo por el cual surgié la inquietud de llevar acabo una
extensién del estudio antes mencionado hacia otras poblaciones,
como son la de nifics marginados que trabajan en la Ciudad de

México, y de la cual se ocupard el presente trabaljo.



II. MARGINACION

PRESENTACION

Dentro de este capitulo, abordaremos la situacién del
marginade en México. El ({nterés por investigar este tipo de
poblacién se debe al creciente desarrollo que se ha generado en
torno a los estudios transculturales sobre la construccién del
conocimiento, es decir, si es que los factores culturales tienen
influencia significativa scbre el ritmo y la sincronia en la
adquisicién de algunas nociones.

La mayor parte de las investigaciones transculturales han sido
realizadas con sociedades denominadas "desarrolladas” (donde los
sujetos tienen educacidn formal, urbanizacién, “modernidad”, etc.),
en comparacién a sociedades de culturas "no desarrolladas". Los
resultados obtenidos muestran diferencias en diversos procesos
cognoscitivos (Mata y Ramirez, 198%9).

Lag nociones soclales que atafien al presente estudio han sido
estudiadas sobre todo en paises Europeos, tentendo pocas
investigaciones con sujetos de sociedades “no desarrolladas®.

Este capitulo muestra la situacién de los nifios de zonas
marginadas de la Ciudad de México y sus alrededores. Para ésto es
necesario hacer una revi{sién giobal de la vida del marginado, asi
como contextualizar algunos rasgos importantes que se manejan como
factores en la construccién del conocimiento.

Los aspectos que revisaremos son los eigulentes:
- Conceptualizac{én de marginacién (que ser4 retomada en 1la

preosente investigacién).
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- Estilo de vida, vivienda, nucleo familiar y tipos de trabajo que
desempefian.
~ Las posibles causas que la provocan.
- Su situacién laboral del marginado y los tipos de trabajo que
desempefian.
- La vivienda y estilo de vida.
Una vez ubicado el panorama general sobre la marginacién y algunas
de sus consecuenclas, se analizard en forma concreta la situacién
en la cual se encuentran los menores d; edad dentro de eéte tfpo de
poblacién (punto principal de la presente investigacién). ‘Sa
abordaran problemas tales como:
- Legislacién del trabajo de menores.
- La situacién del niffo marginado que trabaja. Para poder explicar
este rubro se retomaron los slgulentes aspectos' ‘

* La situacién en la que ggrepgp4qtra_dlgha‘pphlacién éenérby

de la sociedad.

Aspectos intelactuules

Las diferentes actividadss que re fzhn:pdf:_sh
sobrevivencia,

¢ La estructura'y relaciéﬁ‘famiiiqr

- Estilo de vida que los rige.

Finalmente se preseniara una:rec pl}}cié t(gac!ones

sobre marginacién y nifios trabajﬁdoiasﬁdqlcé t trunscultural.
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2.1 CONCEPTUALIZACION DE MARGINACION
Se han encontrado diversos obst&culos que impiden que el
marg}nado pueda tener una movilizacién social y realizar un cambio
en la situacién de deprivaciéon en la que se encuentra, S e h a
llegado a manejar la idea de que la situacion de marginalidad es un
estado transitorio; sin embargo esto no es agi {(por lo menos en la
Ciudad de México), ya que los cinturones de pobreza y zonas
marginadas han quedado establecidas dentro de la misma ciudad, sin
que por ello cambien las condiciones tan deplorables en las que se
encuentran. Se pueden considerar algunas de estas circunstancias
que no permiten su movilidad y que ademds es importante explicar.
Por una parte, su falta de especializacién en el trabajo requerido
en la capital ~por el cual se obtienen trabajos fijos, prestaciones
sociales y de salud-. Esta falta de especializacion dificulta la
obtencién de un trabajo estable y bien remunerado. Otra de las
dificultAQas que afronta el marginado es su falta de escolarizacisén
que . en dlgﬁﬁ6§f casos, sf no es que en la mayoria, llegan al
analfabgtisﬁﬁ. Finalmente su situacién de "fantasma” en la sociedad '
y ante la ley .es un grave problema, ya gue una considerablé
cantidéd de estas persoﬁas no cuentan con actas de nacimiento o»iv
algun otro documento donde se certifique su nacionalidad.ieda§; 'f
‘nombre,.etc. (Bar Din, 1991): .
Las poblaciones marginales viven igual que hace 15 aﬁoé,
y.este es un poderoso argumento contra la hipatesis de
que la marginacién es un fendmeno de corta duracién, una
fase necesaria que pueda servir para facilitar. la’
adaptacién al ambiente urbano. Los barrios marginales no
son "salas de espera” para la admision e incorporacién de

un grupo a una sociedad productiva urbana, capitalista
(Ibid, p.35). B
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En diversas investigaciones realizadas se afirma que muchos de
loas nifios no van a la escuela porque legalmente no existen, ya sea
porque nacieron fuera de la Ciudad de México o no nacieron en un
hospital y por lo tanto no se les expidié acta de nacimiento. Sus
padres —-que carecen de acta de matrimonio- no pueden dar los pasos
necesarios para "legalizarlos™.

AdemAds hay muchas razones que complican legalizarlos, esto se
refiere a que los nifios llegan a tener 6 © 7 afics y no han sido
registrados, por lo cual, surgen un sinnimero de problemas
burocréticos para que los padres puedan obtener un certificado de
nacimiento, Se sabe gque en México todo tramite burocratico es
engorroso y demanda tiempo, en el mejor de los casos, pues en
muchas ocasiones la intervencién del dinero es importante, lo cual
obstaculiza aun mids cualquier trdmite para estas personas de las
zonas marginadas.

Se debe de tomar en cuenta que sus "jornadas" laborales casi
siompre empiezan entre 6 y 7 de la mafiana y terminan después de las
17 hrs., lo cual n§ les da margen para acudir a una delegacién o a
las inst;tuciones que. se encargan de llevar a cabo el traAmite. Si
a todo lo meﬁcionado se le agrega su desconocimiento de los pasos
a seguir y su falta de informacién y educacién esto resulta casi
{mposible.

Su cultura es el resultado de una serie de accidentes, no

de sucesos planeados ni ordenados. Se requiere un

tremendo esfuerzo para corregir muchas de las situaciones

ilegales en la que esta gente se ve envuelta (Bar Din,
1991, p.37).
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Se puede observar claramente que su problema de legalizacién
y su falta de estudios esta&n muy ligados, ya que una sucede a la
otra. Es decir, si no tienen los documentos necesarios para
inscribirse en una escuela, resulta imposible que tengan estudios,
lo cual los coloca en una situacién sin alternativas.

Con lo dificil que les resulta conseguir trabajo dentro de la
capital mexicana, se puede decir que uno de los factores
determinantes para que el marginado no pueda salir de su situacién,
es su constante condicién de inseguridad en el trabajo y, por lo
tanto, de los ingresos.

Aunque es cierto que algunos marginados pueden ganar més del
salario minimo, lo que ocasiona que se encuentren en ﬂ!tuaciﬁnes
mAas apremiantes se debe precisamente a la inestabilidad de su
ingreso, es decir, a no tener un sueldo fijo; por el tipo de
trabajo que tienen que realizar viven al dia y nunca tienen
asegurada la comida del dia siguiente, entre otras cosas.

Las diferentes formas de subsistencia y sobrevivencia que
tiene gue llevar a cabo el marginado se encuentran bagicamente en
el desempefio de empleos "no calificados", mejor conocidos como
subempleos, en los que cada dia es mayor el numero de personas que
lo realizan en toda Latinocamérica.

El fenémenc del desempleo trae como consecuencia inmediata el
incremento del subempleo en las grandes ciudades, lo cual
representa el aspecto medular del problema. La comunidad urbana

marginada puede ser definida como el asentamiento de la poblacién
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subempleada y desempleada dentro de las zonas urbanas, tanto
migrantes como nativos {Ponce de Leén, 1987).

Con base en lo expuesto dentro de este apartado, podemos decir
que la definicién de marginacién de la cual parte esta
investigacién es la siguiente:

Marginado es aquel sector de una sociedad que no

participa en los procesos econémicos formales y que

ademds sufren de una pobreza intensa en comparacién con

el resto de los habitantea de una misma ciudad (en este

caso, haremos referenci{a exclusivamente a la Ciudad de

México).

2.2 CAUSAS DE LA MARGINALIDAD

A raiz de la difi{cil situacién econdémica que se ha venido
dando en nuestro pais en las ultimas cinco décadas (y que sin lugar
a dudas a partir de los B0's se ha incrementado en forma alarmante)
8e generdé una oleada de migrantes a la Ciudad de México, en su
mayoria campesinos, los cuales llegan a las grandes urbes en busca
de un mejor nivel de vida, en aspectos tales como vivienda,
educacién y salud, pero sobre todo buscando mayores ocportunidades
en el admbito laboral. La historia de los marginados se asocia al
desarrollo econémico desequilibrado de wun pais y a las
repercusiones sociales que ésto conlleva. Se ha dicho que la
marginalidad urbana ees producto del explosivo crecimiento
demografico y que esto se debe a las migraciones constantes del
sector campesino a las zonas urbanas, al analfabetismo y a la falta
de capacitacién de los campesinos (Ponce de Leén, 1987).

El proceso de migracién del campo a la ciudad es tan sélo uno

de los muchos tipos de migraciones que se han dado y que hasta la
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fecha se dan. Lomnitz {1985), sefiala que la migracién es uno de los
procesos de cambio social més comunes y variados.

El tipo de migracién campesina ha sido la mAs estudiada, ya
que se da en toda Latinocamérica, aunque en términos generales es
muy reciente {(por lo menos en forma masiva), por lo cual resulta
diffcil predecir con exactitud las c¢onsecuencias futuras; sin
embargo, las consecuencias inmediatas se pueden observar
claramente.

Lomnitz (1985), en su estudio realizado con marginados de
Cerrada del Céndor, menciona una serie de modelos que intentan dar
explicaciones a este problema. Algunos de éstos son los siguientes:
el -enfoque de la moderntzacidn, el cual manifiesta gque las
migraciones internas se deben al proceso de industrializacién y
modornizucién de un pais y que la migracién se lleva a cabo
basicamente en busca de una "movilidad social®, la cual, como ya
antes se habia mencionado, no sucede en México, es decir, no cambia
la situacién de pobreza en la que ya se encontraban estas personas
antes de emigrar. Un segundo modelo es el histérico-cultural, este
enfoque explica a las migraciones en relacién estrecha a los
cambios sociales de un pais, en particular a los cambiocs
relacionados con el desarrollo de un capitalismo central,
periférico o dependiente. Por su parte, el modelo denominado folk-
urban, vigualiza a las mtqracidnes en los extremos de un continuo:
por una parte, la poblacién folk es aquella que se maneja de forma
homogénea, tradicional, conveﬁcionul y formal, por otro lado, se

encuentra la sociedad urban ql;l@ seria todo lo contrario a la
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anterior. Esta teoria postula un choque entre culturas y a la vez
con el paso del tiempo un acoplamiento sin perder sus ralcoi, sobre
todo del folk. Finalmente, mencionaremos el modelo ecoldgico que
contempla las agrupaciones humanas dentro de un sistema, o meljor
dicho, ecosistema, en el que intervienen factores como la flora,
fauna, el clima y la geografia; este modelo propone que la
migracién es un desplazamiento geografico de un grupo de personas
de un "nicho ecolégico” a otro. Este ultimo modelo retoma aspectos
como la sobrepoblacién, la falta de recursos econémicos y las
catAstrofes naturales que ‘puedun impulsar a la gente a trasladarse
de sus lugares de origen.

Observando los cuatro modelos anteriores pensamos gque el
modelo Aistérico-cultural y el ecoldgico, podrian dar una
explicacién a las migraciones ocurridas en la Republica Mexicana.
Desde e! punto de vista de el primero, se advierte el cambio de la
sociedad mexicana hacia un capitalismo dependiente y éste ha
generado un mayor interés hacia el Area industrial que hacia el
agricola o campesino, por lo cual el desarrollo social y el avance
econémico se ha distribuido en forma desequilibrada y poco
equitativa. Con respecto al modelo ecoldgico, se contemplan las
realidades que afronta el pais, como serian las tierras no
explotadas, las grandes extensiones de tierra en manos de una sola
persona, la falta de recursos tecnolégicos (maquinaria, sistema de
riego, etc.), que podrian mejorar los sistemas tradicionales de

- siembra de “temporal”", ya que este tipo de siembra estA expuesta a

los fenémenos naturales como las sequias, heladas y plagas, lo cual
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ocasiona que la produccién sea menor a la esperada y en muchas
ocasiones que la pérdida sea total.

Si bien México ha tenido un crecimiento econémico, esta mejora
ha beneficiado de manera desigual a los distintos sectores
socioeconémicos que se encuentran en el pais. Sobre este
craecimiento desequilibrado habla Lomnitz (1985; p.19): ‘el
crecimiento econémico en los tres decenios que comprenden de 1950
a 1970 ha sido de un 6.4%, sin embargo este crecimiento econémico
no se ha repartido equitativamente”. Esta misma investigadora hace
l1a indicacién del crecimiento demografico para determinadas zonas
de la Republica Mexicana durante el mismo periodo de tiempo “...la
pobiueién urbana ha aumentado proporcionalmente, de un 20% a un 40%
de la poblacién total de México" (ibid).

Este crecimiento de las zonas urbanas ha sido generade en
parte por la problemética que se da en las Areas rurales, esto es,
la pobreza en el campo y las dificultades en las que se encuentran
los campesinos. Las tierras que no son debidamente explotadas, la
escasez de agua y lo costoso de la maquinaria para poder obtener
una mayor produccién los obliga a emigrar de sus lugares de origen
en busca de sBoluciones a sus problemas. Esta migracién se da
generalmente hacia el Distrito Federal, debido en gran medida a la
falsa creencla que en esta ciudad hay mayores oportunidades de
trabajo, pero sobre todo es mayormente atractiva por la realidad
existente, pues se encuentran centralizadas en la Ciudad de México,
la educacién y las instituciones de salud con las cuales n§ cuentan

los campesinos en sus lugares de origen.
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El segundo tipo de migraciones a la cual vamos a hacer
referencia, son las denominadas "migraciones intraurbanas® (Lomnitz
1985), las cuales son consecuencia del crecimiento explosivo de 1as
ciudades, pues al invadir la periferia de éstas, las personas y tal
vez poblaciones enteras han tenido que migrar de sus lugares de
origen pues ya no tenian cabida ahi. Esto se ha presentado sobre
todo en el Distrito Federal, el cual, con su crecimiento desmedido
ha invadido las zonas conurbadas y el Estado de México. Este tipo
de poblaciones ha tenido que establecerse en zonas inmersas dentro
de la ciudad creando las "ciudades perdidas", o se ha asentado en
los llamados "cinturones de pobreza", que surgen a causa de una
combinacién de circunstancias: la migracién masiva del campo a la
cfudad, crecimiento demogrAfico, centralizacién de la industria y
del comercio, eliminacién de los tugurios centrales por la
renovacién urbana, construccién de nuevas y amplias avenidas, de
modernocs y lujosos edi{ficios que desplazan a los habitantes pobres
y el alza prqhibitivu de los precios de terrenos.

La historia de México se ha venido dando a partir de un
constante intento por tener un desarrollo capitalista, de tal
manera, . se . ha generade una creciente industrializacién, y
desgraciadamente se ha dejado de lado el apoyo necesario para tener
una buena produccién en la agricultura. Esta acumulacién de la
industria ha traido como consecuencia el subdesarrollo del sector
campesino, con lo cual se ha propiciado el fenémeno de la migracién
en gran escala, concentra&ndolas en las ciudades principales de la

Republica.
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2.3 SITUACION LARORAL DEL MARGINADO

Las condiciones en las que se encuentran los marginados son
verdaderamente precarias, ya que, como se mencioné anteriormente,
la mano de obra del campesino no ha sido habilitada ni mucho menos
especializada para desarrollar un trabajo dentro de las industrias,
lo cual ocasiona que el.campesino tenga muchos problemas para
obtener un empleo con un salario fijo y que ademAs cuente con
seguridad social (ISSSTE o IM3S).

El sector marginado, al igual que la mayoria de la poblacién,
debe trabajar necesariamente a cambio de un salario para poder
sobrevivir, con la diferencia de que el trabajo desempefiado por el
marginado no representa ningun tipo de seguridad en su vida,

Se puede decir que las circunstancias econémicas,
educacionales y sociales son un gran obst&culo para que los
marginados puedan tener acceso al trabajo urbano industrializado.
Las pocas ofertas de trabajlo y mAs aun, los escasos trabajos que
ellos pueden realizar (pues la mayoria de los empleos dentro de las
industrias y otras instituciones requieren de una mano de obra
especializada y de preparacién escolar, con la cual los campesinos
no cuentan) los conducen a todo tipo de subempleocs, como la ayuda
a casas particulares (haciendo labhores de limpieza), como
vendedores ambulantes o limpia botas (mejor conocidos como
“boleros") entre muchos otros, slendo.su contratacién por "jornada”
o “trato", es decir, son empleados para realizar trabajos

‘esporédicos Y por poco tiempo, donde se les paga segun el trabajo

y la produccién que puedan tener dentro de éste.
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La realidad es que esta poblacién realiza actividades dentro

del sector informal de la economia, desempefidndose por cuenta
propia. La realizacisn de estos trabajos tiene su propio escalafén
laboral, uno de ellos y el menos especializado es el llamado "no
calificado”, en el que generalmente se obtiene un salario menor al
minimo legal y los individuos carecen de estabilidad y permanencia,
ocasionando que tengan constantes cambios de una actividad a otra
debido a que estos trabajadores se emplean dependiendo de la
demanda existente. A las personas que se encuentran dentro de este
sector laboral se les denomina “peones" (o bajo el nueve medismo
*mil usos"). Dentro de este tipo de trabajo existen una serie de
subdivisiones que serdn mencionadas a continuacién, con base en lo
expuesto por Lomnitz (1985,p.96} al referirse a los subempleos
desempefiados por los marginados: alvendedores ambulantes,
b)ofreciendo todo tipo de servicios y ¢) obreros no calificados de
la construccién. Dentro del primer rubro se encuentran los que
trabajan en la via publica, donde la mayor parte se dedica a la
venta de todo tipo de productos y pueden tener su "puesto fijo*,
esto es, tienen un lugar establecido, o se dedican a realizar sus
ventas en los cruceros y semAforos de la Ciudad; en el segundo
tipo, e encuentran los prestadores de servicio, como los
“boleros", cargadores y los ya muy conocidos en las ciudades
importantes de la Republica, "limpiaparabrisas" que también
realizan sus actividades laborales en los cruceros y semaforos., El
aspecto de la oferta y la demanda es muy interesante {sobre todo en

la venta), pues los productos que ofrecen son muy variados, depende
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de lo que sus poveedores pongan en el mercado, que los ofrezcan con
precios atractivos y durante las fechas conmemorativas y de‘
festejo, éstas son ocasiones en que los vendedores y prestadores de
servicfos pueden tener mayor demenda y consumo de sus mercancias.
Finalmente se encuentran los "obreros no calificados®”, es decir,
los ayudantes de albafiileria, carpinteria, herreria, etc.

En este tipo de empleos (sobre todo en los dos primeros)
generalmente no se tiene un sueldo definido por la realizacidén de
la actividad, por lo tanto estan supeditados a la venta o al pago
que el cliente les dé por el servicio prestado.

Sin embargo, existe otro tipo de actividad laboral realizada
por'los marginados, el denominado "calificados llhres".(Lomn!tz,
1985). En este caso las personas han adquirido una especialidad en
el desempefio de un trabajo y, aunque éste tampoco es estable,
(debido a que su desempefio es por cuenta propia), su mano de obra
es mejor remunerada en comparacién con el tipo de empleo anterior,
es decir, el "no calificade*. A las personas que desempefian el
trabajo "calificado libre"” se les conoce cominmente como “"maestros"
y tienen una “clientela" m&s o menos constante que los provee de
trabajo. Aunque ésto no les permite tener seguridad econémica ni

contar con asistencia social y de salud, su estilo de vida es mucho.

mejor que el de aquellos que no son trabajadores "calificados"

importante hacer hincapié en gue estos trabajadores son la mlno;laj:

dentro de la poblacién marginada.
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La poblacién marginada tiene una gran dificultad en su
sl.tuacién econémica, debido a esta constante inestabilidad y mala
remuneracién en el trabajo, lo cual repercute en otras Areas, como
seria la vida familiar, vivienda, etc.
2.4 ESTILO DE VIDA Y VIVIENDA DEL MARGINADO
2.4.1 La vivienda del marginado

El problema que no debemos dejar de lado, es la situacién en
la que se encuentra el pais. La sobrepoblacién en zonas delimitadas
dentro de la Republica (siendo la mas importante la que tiene la
capital) nos lleva a pensar que no se puede hablar tan sélo del
problema econémicé,. sino también de las consecuencias que en st
misma encierra la sobrepoblacién, como es el espacio ta'n reducido
que ocupan sus viviendas y sobre todo del nimero de personas que
las habitan. En consecuencia, la vivienda es otra grave carencia de
los marginados que trae como resultado inmediato y obvio el
"hacinamiento" en el que se encuentran, Esta forma de vida habla de
una serie de trastornos a nivel familiar, social y psicolégico.

Los datos mencionados demuestran la situacién precaria en la
que viven los marginados, lovcual no les permite tener una vivienda

adecuada, tanto en espaclvo“comof4'an instalaciones y servicios

bésicos.

Ejl tipo de v;lvvle'ndz':_s‘/ ‘.l:bas. cuales pueden tener acceso cuentan
generalmente entre-vygrjz:cg y"do:s,cua.rtos (de aproximadamente 3.0 x 3.5
metros) en donde. se qlAc}j;n ‘fah\“ias extensas, teniendo una densidad

de cuatro personas en promedio por habitacién., El censo nacional de

1970 {ndica que un 26% de la poblacién del Distritc Federal vivia
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en unidades residenciales de un sélo cuarto (Lomnitz, 1985). En el
censo de 19590 los resultados arrojados fueron los siguientes: tan
s4lo un 5.47% de la poblacién del Distrito Federal habita en
viviendas particulares de un cuarto y el 14.67% habitan viviendas
de dos cuartos, con una densidad de 5 personas en promedio {(INEGI,
1991), Se puede observar que el porcentaje de 1970 a 1990 ha
disminuido notablemente, sin embargo la densidad promedio por
cuarto ha aumentado.

Algunos estudios realizados por instituciones gubernamentales
y privadas arrojan datos contrastantes con referencia al porcentaje
de pobreza existente en la Republica Mexicana, lo cuaf dificulta
una visién objetiva a este respecto.

El DIF (1990) por su parte, indica que para 1988 se estimé que
en todo el pais existian cerca de 28.5 millones de pobres, lo cual
representa el 35% del total de la poblacién estimada para ese afio.
Sin embargo, otro estudio elaborado por el taller de AnAlisis
Econémico de la Facultad de Economia de la UNAM sefiala que en 1988
habia cerca de 49.5 millones de pobres en el pais, lo que
representa mds del 60X de la poblacién total estimada para el mismo
afio (Lozano, 1992). Como se puede ohservar, los datos demuestran
que lamentablemente no exiate acuerdo con respacto a las
estimaciones realizadas para ese problema, ya que la diferencia en
las cifras es conaiderablemente elevada,

Cuando los migrantes llegan a la Ciud.acl en busca de meljorea
condiciones de vida y de empleo, su asentamiento se da generalmente

en la periferia de ésta, creando asi la aparicién de los llamados
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cinturones de miseria que rodean a la Ciudad de México, o llegan a
las denominadas "ciudades perdidas” que se encuentran inmersas
dentro de la misma ciudad. Se concentran en su mayoria en lugares
donde las rentas son muy bajas y en condiciones deplorables, o
llegan a colonias ya establecidas por otros migrantes en las gque
tienen parientes o conocidos que al igual que elios llegaron a la
Ciudad buscando mejorar su situacién econémica agobiante, ademis de
lograr una mayor escolarizacién para sus hijos, aunque casi nunca
llegan a realizar estos propésitos.

En toda Latinoamérica existen zonas de migrantes con distintos
nombres, asi{ encontramos que en Brasil se encuentran las “favelas",
en Lima y Colombia ins *barriadas”, en Argentina los "arrabales”,
y en México, las “ciudades perdidas” o las ‘"barriadas", sin
embargo, aunque sean denominadas en forma distinta, las condiciones
en las que se encuentran casi! no cambian de un pais a otro.

Las llamadas "ciudades perdidas® surgen entre 1930 y 1940,
cuando la poblacién de escasos recursos (que vivia hacinada en el
centro de la Ciudad} tuvo la necesidad de abandonar sus viviendas
por ser insuficientes y sobre todo por el estado de deterioro en el
que se encontraban. De esta manera aparecen tugurios dispersos en
la Ciudad: en Coyoacan, Copilco, Tlalpan y aun en suburbios
ocupados por la poblacién de altos recursos econdémicos, como
Polanco, Las Lomas, etc. (Ponce de Leén, 1987)., Las barriadas estan
formadas por familias pobres que trabajan con la intencién de

progresar econémicamente.
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La ‘“barriada" contribuye a la economia nacional, al

resolver un problema habitacional, que ni el gobierno ni

las empresas privadas han lograde enfrentar (Lomnitz,

1985; p.3%).

2.4.2 El estilo de vida

Con respecto al tipo de conductas desempefiadas por estas
familias dentro de la sociedad se observa que tienen claramente
delimitados los roles y las situaciones emocionales que cada uno de
los miembros debe desempefiar, al igual que los derechos y las
obligaciones que cada uno de ellos posee. El hombre por su parte,
tiene una actitud totalmente machista por lo cual demuestra
escasamente sus emociones dentro del nucleo familiar y en forma
gon‘rnl considera que las demostraciones de afecto son una
consecuencia directa de debilidad, La mujer por su parte, debe
tener una actitud de abnegacién que es inculcada desde muy temprana
edad, pero sobre todo debe mostrarse servicial ante la figura
masculina (Lomn{tz, 1985). .

En relacisén a la situacién familiar, los individuos que la
conforman tratan de estar el mayor tiempo posible fuera de casa,
debido a que en ésta no se tiene la minima privacidad -por el
hacinamiento en el cual se encuentran~, lo cual puede llegar a ser
causa de la desintegracién del vnucleo familiar. Generalmente no
vive sdélo una familia en una vivienda y en muchas ocasiones se
integran personas que no tienen ningun tipo de vinculo consanguineo
con ésta, en su mayoria son los "compadres" o "amigos cercanos"
quienes comparten la vivienda (Lomnitz, 1985). Este tipo de
relacién familiar “no parental® puede ser otra de las causas que

llevan a la desintegracién familiar, pero sobre todo puede ser un
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factor que influye -para que se dé con mayor facilidad Ila

promiscuidad dentro del ntcleo familiar. De esta manera la

situacién promiscua bajo la cual pudieran encontrarse los

habi tantes de una vivienda, afecta, como ya se habia dicho, las

relaciones familiares, pero sobre tcdo en la salud mental de los

que la padecen.

Este estilo de vida que resulta castico se caracteriza en la

siguiente forma: la sltuacion de pobreza en la cual se encuentran;

4‘£ax>', pues es muy dificil que tengan una;.u(

la desintegraclsén: fa

familia nuclear, ¢

s}einpre,faltu alguno de los padres, (ol;padrAeA

sa

‘el

hacinamiento en el que

principalm_enf}éj ’

esenciall,‘ ven’ a\h'sg"rda‘ necesidad de elubcrar programas de vida
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futura, es asi como el presente es lo fundament‘al,‘ sir}w' importar la
trascendéncia que aparecerd sélo ante la respansabilida;d c;e una
familia, mientras tanto, no importa el futuro;'-:v;.an sdlo el presente
(Cueli, 1981). ' '

Por otro lado la disciplina tambiénv't‘ie'ne‘."sds . formas muy

peculiares de comportamiento, la imagen de u'
o es autoritaria, aunque casi siempre e
lL.a disciplina es responsabilidad.d
“nifios parentales". Estos nlﬁos, Y.
hacen las veces de madre con su o
ocupan de su alimentacién, educacié

Bar Din (1991) encont‘ 3

inadecuadas de los niﬁos. Pn_reée se

‘tienen qué snfrent
“haré& admonicione

‘hogares, desarroll n
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aislan de las experiencias externas desagradables, logrando
desatender su entorno para no ser mids “confundidos". Por lo tanto
segtin 108 estudios de Bar Din, los nifios no demuestran enterarse ni
‘sufrir por este caos que les rodea, pues se puede suponer que no lo
“ven*.

La interaccién del ser humanoc con su ambiente es un factor
crucial para el desarrollo psicolégico, se ha llegado a manejar que
el desarrollo mental del individuo depende de la naturaleza
especifica de su experiencia, tanto en el mundo fisico como en el
interpersonal. Esto es, de todas estas experiencias el suigto va
adecuando sus estructuras cognoscitivas y emocicnales para pp’derl
enfrentarse satisfactoriamente con el mundo que lo rodea. '

2.5 LEGISLACION DEL TRABAJO DE MENORES

Es importante conocer cémo esta legislado en Héxico} el:_tx'-'abajo

del menor. De esta forma habr4 un mejor panorama en la s(iga 1
del nifio marginade que trabaja.
La constitucién de 1917 tiene comprendido en l.a‘}fAracc

del articulo 123 el derecho de los jévenes mayox;e's: de

menores de 16 .a tener una jornada laboral mtximb de,

mlentraquue ajo de nifios menores de 12 aﬁo

123: "'Qu_ve».dh proh
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14 afos. Los mayores de esta edad y menores de 16 tendran como
jornada maxima la de 6 horas".

Las leyes establecen una serie de normas las cuales tiene que
acatar la persona que emplee a los nifios, un ejemplo serfan las
siguientes:

- Prohibicién del trabajo de los mayores de 14 afios y menores de 16

que no hayan terminado su educacién obligatoria, cbn la excepcién

de los casos aprobados por la autoridad, cuando a su juicio haya

compatibilidad entre los estudios y el trabajo.

- Vigilancia especial del trabajo de los menores por parte de la

{nspeccién del trabajo.

-Los menores no podrén ‘trabajar. en expendios de bebidas -
embriagantes de consumo lnmedlatd; en. trabajos que puedan afectar

su moralidad y sus buenas costumbres, en trabajos ambulantes, ‘(es ’

importante hacer hincapié en eéte aspécto, pues a pesar de no esta'x;,_v

permitido el ambulantaje en ﬂel' ‘menor, es en éste preclsnmente,

donde hay una mayor pohlaclén‘.ii‘e rﬁenores truba_jadores) en: tr haj
insalubres o peligroscs; en: 1abox’es superiorss a sus’ fuerz
que puedan impedir o, retard" :

establaclmientos no 1 nd

de 3 horas.' con u
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figsico e intelectual y puedan deformar su moralidad, también se
busca que los menores puedan concluir su educacién basica y
obligatoria y evitar que los empresarios o las personas que los
contraten abusen de su inexperiencia, y finalmente, la de proteger
al menor de las injusticias de sus patrones, pudiéndolos contratar
sin autorizacién de los padres o tutores.

Como puede verse para la ley es de suma importancia la
proteccién de los menores trabajadores, pero a pesar de ésto, la
situacién que existe dista mucho de poder estar dentro de los
beneficios que la ley otorga. Conviene advertir que, como es
lsgico, la ley no estd tomando en cuenta a todos aquellos nifios -
trabajadores que se encuentran en una situacién de marginal id.ad con
regpecto a la economia formal, y que es la poblacién de la.cual nos
ocupamos en esta investigacisn. -

Entonces lqué es lo que esta sucediendo en nuestfo pvals? Como

s ha venido manejando en todo, el capltulo, la crisis econémica en o

de 14 afios es

inc_»perante cuand
ingentes, comb es1l

siendo éste su \Znyn‘ic'

intenta 'péne'r

soluciones

legislacl_én; para: facfij’.l“;qx" ~>1a'-cont.n‘stvacbi‘6n 'dé‘.lniﬁ‘os_fu'lus‘iv.s“téma' L
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laboral formal; crear instituciones escolares © 'dar impulso a los
grupos especiales que se encuentran en proyecto para menores
trabajadores, y as{ dar cabida a este tipo de nifios, que en su
mayoria no asisten a las escuelas o lo hacen de manera muy
irregular.

2.6 EL NIRO MARGINADO QUE TRABAJA

Por nifios que trabajan entendemos que son aquellos nifios que
realizan actividades para su sobrevivencia. Sin embargo, la UNICEF
(1989), ha decidido cambiar la denominacién de "nifios trabajadores"®
’por la de "menores en estrateglias de sobrevlvenc‘ia" en im#e.a doé
razones: . : ‘ )
1. El concepto de "nifio trabajador" deja f‘uériarav’uln"’vs:v‘i'g‘nirib‘lcatlvo.

ntmero de menores trabajadores, cuyas edades va

18 afflos y cuyos riesgos en el trahnjo". es ‘ncll_a.[lr;le‘ntef .

distintos a los riesgos de los niﬁos.. ‘E Eonéepto de és mAs

fuera - una cantidad ‘:(mportant

acf;ividades marginales como fo'i'n‘iu"\d

“trabajo" en el sentido més comin

Dentro de esta deﬂnici.én
contempladas: '
a) Menores trabajadores del séértor forma.l “Est&- cvompuesto?'p“or
menores entre 14 y 18- aﬁés. ‘que trabaian ‘en emﬁre‘s‘as‘ y

organizaciones del sector formal de la economia, lo que implica qué

o ETA TESS Mg oop
SALR BF 14 Blﬁiiﬁ%&
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reciben beneficios talés como el derecho a 1a seguridad social, el
descanso, la proteccién contra peligros fisicos, etc.

b} Menores trabajadores del sector informal. Abarca la mayoria de
los menores trabajadores del sector de pobreza, que en forma
dependiente o independiente, trabajan en condiciones de extrema
dificultad, sin normas de proteccfén, con discriminacién salarial,
s8in horarios fijos n{ condiciones de seguridad.
c) Menores en actividades marginales de ingreso. Estos menores
realizan activlda.des que estdn dentro del limite entre lo permitido
y lo prohibido en la sociedad y muchas caen definitivamente en lo
que se denomina actos delictivos.

Para, el interés de este»estudlo, serd revisada la segunda

categoria que es’ lu'duejh_ace mencién de los nifios con actividades

en el sector informal .cﬁy »'fivnéilidad es obtener un ingreso para su

sobreviviencia. -

A_pa;tirude"este momento sethar& referencia al menor marginado

que Lact ¢ ara. gu, .sobrevivencia (que ' nosotros.

llamaremos;t‘r‘»n»bn a i_n\.ré;tig'aci 5

algunos aspectos familiare

psicocul‘i:ubral:.:‘ es “Ta (vies'nutrié'l‘ér_\,v 'q"uvét;afé‘c?.a ‘aUna’considerabie
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porcién de nifios y familias de escasos recursos (Bre;ic}y’Li;ap

1978). Aunque no se puede hablar de una relac;éb:unibbéa ni causai]

se puede decir que es un factor muy lmportgnté?

intelectual. Los resultados de los estudios

di ferenclias en el desarrollo héiqulco de

a otros gque se enéuehtrah
socialmente. o
También es importén

no asisten con regul&f&d

un de;urfoll& ‘f

misma sociedad.

caracterié;iq 8

iqyestidaé‘é
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que ser completado por el trabajo infantil. Los trabajos son
llevados a cabo donde pueden, y en sus horas libres ya que algunos
de ellos asisten a instituciones escolares, &in embargo la misma
carencia de la que adolecen los obliga a abandonar sus estudios
antes de los trece afios (Lomnitz, 1985). Esto es constatado por
otros estudios (Excélsior, 1992), en los cuales se indica que es
muy dificil que los nifios que trabajan en la calle puedan asistir
a instituciones escolares, ya que sus Jjornadas de trabajo son
mayores a las seis horas diarias. El1 DIF (1990} por su parte,
informa que s6lo el 54% de los alumnos (tomando a la poblacién en
general, es decir, marginados y no marginados) terminan sus
estudios a nivel primaria.

Cuando los nifios marginados no asisten a la escuela (que son
la mayoria) se dedican de tiempo completo al trabajc para asi poder
llevar un aporte al ingreso familiar. La {nvestigacién realizada
por el grupo denominado IDEAS (Excélsior, 1992), indican que los
nifios trabajan entre 9 y 13 horas diarias para obtener dos salarios
minimos en promedio {que serfan 28 mil pesos al dia
aproximadamente).

Los nifies, al igual que los adultos marginados, tienen que
desempefiar trabajos o actividades "no calificadas" y que se ubican
dentro de los tres grupos anteriormente mencionados: vendedores
ambulantes, ofreciendo servicios y obreros de la construccién no
calificados.

Taracena (1990}, en un estudio realizado manifiesta que en

todos los paises del! Tercer Mundo se encuentran nifios trabajando de
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mozos, lava platos, sirvientes, vendedores ambulantes, limpiabotas,
etc. y que es ah{ donde las condiciones de explotacién son mayores
y donde los nifios tienen m&s dificultades para asistir a la

escuela.

Para ganarse la vida, los niffos de los estratos mas

pobres de la poblacién deben, desde bien temprano,

contratarse en las actividades del sector informal de la
economia y cuando tienen entre 10 u 11 afios, los nifica ya

son capaces de tener su propio "negocio", o ayudar a sus

padres sustituyéndolos en sus ausencias eventuales en el

puesto del tianguis, por ejemplo {Carraher, 1991; p.48).

La investigacién realizada por IDEAS (Excélsior, 1992) indica
los siguientes porcentajes encontrados en las ocupaciones de los
nifios callejeros: el 72.8% se dedica a la venta de productos; a la
prestacién de servicios un 12.5%; actividades marginales' un 7.8%;
los actores tienen un 3.6% y 3.3% de cada 100 subsisten mendigando.

Todos estos nifios conforman la categoria llamada "menores en
riesgo"” {(UNICEF,1989; DIF, 1990}. Esto es debido a las limitaciones
y deterioro de sus ambientes sociales -y m&s especificamente de sus
entornos familiares— no satisfacen requerimientos minimos para su
desarrollo integral, e ingresan prematuramente a espacios de vida
definidos por la&a dureza de sus relaciones sociales.

Cuando se habla de estos nifios no se puede ni se debe dejar de
lado la situacisén familiar que les rodea y en la cual age
encuentran. Estos menores (en su mayoria) provienen de familias

desintegradas y sus experfencias de vida estidn dominadas por . el

alto grado de maltrato y/o abandono al que son expuestos, lo cual

'No explican a qile se refieren ‘con *actividades marginales”.
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trae como consecuencia, entre otras cosas, la precaria asistencia
o el ausentlsmc; total a 'las i.nstltucionol escolares (DIF, 1990).

Debido a que los vinculos familiares son nulos o muy débiles,
la calle es su habitat principal, reemplazando a la famiiia como el
factor principal de crecimiento y socializacién. Estos nifios se
encuentran en un alto riesgo constante, ya que sufren actos de
violencia tanto fisica como emocional, y esto puede tambien llegar
a darse dentro del grupo familiar (si es que llegan a tenerlo) como
en otros nucleos donde se desenvuelven (UNICEF, 1989).

Segun cifras de la UNICEF, México y Brasil son los paises con
mayor numero de nifios abandonados. Entre los dos acaparan ¢l 50% de
la cifra mundial y se estima que hay 50 millones de nifies en todo
el orbe, a los cuales se les denomina “nifios de la calle" (Pérez
Zentella, 1991).

Con respecto al numero de nifios que se encuentra trabajando en
las calles existe un desacuerdo‘ total, ya que nuevamente, las
instituciones guhernamentales Yy las prlvadas no se logran poner de

acuerdo en  las cifras obteni 8 . colaboradores de IDEAS

(Excélsior, 1992) . desarrol luron un : amplio reportaje e

investigacién ccn otras B nstituciones. en la cual los datos que

ofrecen son 103 sigulentes'. il*mn 172 niﬁos trabajan en la calle,
estos nifios’ fueron Identtficados en 515 puntos de encuentro.?
El nucleo familiar, en térrninos generales, es el principal

lugar donde el menor tlene“ su desarrollo y experiencias, es

*No se hace mayor especificacién de cémo fue realizado este conteo y cuales
eran sus puntos de encuentro f(esta informacién fue tomada de COESINCA, Com‘sldn
para el Estudio de los Nifios Callejeros).
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importante saber si la familia es nuclear (que en ella se encuentre
padre-madre-hi jos) o no lo es (que, falte alguno de los padres}, ya
que ésto incide en forma directa en e! desarrollo de los nifios.

Generalmente es la falta de padre Jlo que ocasiona que la
familia tenga vinculos mAs débiles y conflictos mayores, pues al
encontrarse bajo esta situacién los nifios tienen que colaborar en
los ingresos de la familia y por tanto trabajar necesariamente,
pues la madre no puede solventar todos los gastos, ya que tiene que
dividirse entre el trabajo remunerado y el cuidado de sus hi{jos mas
pequefios, ademds de realizar todas las actividades propias del
hogar. E]1 padre desempefia en la familia marginada un papel
secl;mdario. debido a la ausencia real o funcional que. lo
caracteriza en estos grupos sociales,.

Algunos estudios realizados (Cueli, 1980; UNICEF, 19839; DIF,
1990} apoyan que el tipo de experiencia particular del nifio en un
determinado hogar es el que marca la pauta para su desarrollo, en
mucho mayor medida que el estrato socioeconémico al que pertenece
en si mismo. Partiendo de estas conclusiones a las que se han
llegado, debemos de tomar en cuenta la diada madrs-hiso pues es una
de las influencias con mayor significancia dentro del desarrollo de
cualquier individuo. Se ha llegado a manaje.xr‘ (cpn mucha frecuencia)
que de la interaccién madre-hijo depende e‘1 futuro desarrolle del
nifio en todos aspectos, tanto fisfolégicos, como cognitivos y
sociales.

Si bien es cierto que de esta relacisn se van a desprender las

formas y valores bajo las cuales seran regidas sus vidas dentro del
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entorno soclal, también se debe tbma; en consideracisn la forma de
estimulacién que se le da al nifio, pues no es la cantidad, sino la
calidad de esta lo que conllieva a unbmedor desarrollo. Cuando se
habla de una calidad de estimulacisén, se debe tomar en cuenta la
adecuacién de ésta, ya gue en,abuso‘puede resultar perniciosa en
vez de beneficiosa. La UNICEF (1989).indica que en el desarrollo
psiquico tanto la falta de estimulaéiéh (deprivacién cultural) como
el exceso de ésta, regultanvpe;judicialgs. Un ejemplo del exceso
estimulativo se puede dar en:éi'hacinamiento, pues al encontrarse
dentro de un sélc cuarto‘mucha§7parsonas, aparatos eléctricos,
etc., la estlmulacinn auditlva ‘s’ demasiada, ademds de gue pierde

coherenciu para un lndividuo qua esté en constante exposicién. Ya

antes se habia. menclona o el mecan{amo de defensa deaarrollado para

no "ver" el cans existente dentro de la famllia. lo mismo‘puede
ocurrir a nive ‘

purecer,‘cuuhto m

pues debido al

madres, 'deﬁeﬁ&e ma
p.35) dfgq:f”Coincldimos'con

ue 'se hace en 'sefialar que ‘las



87
rel&;iones interpersonales y familiares en hogares gravemente
dafiados contribuyen de manera directa o indirecta a la marcada
falta de habjlidades esencialees para triunfar en el escenario
escolar temprano y para la vida en general; no sélo para leer y
escribir sino también para conceptualizar, prestar atencién,
orientarse hacia una tarea y huscar a los adultos -para obéeﬁer

informacién®.

como un factor importante,

del desarrollo intelectual’

dla se encuentran
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Entre 1987-1990, segun datos del INEGI sobre un estudio que
realizé con informacién del IMSS, el numero de nifios con
desnutricién severa aumenté en 65%: de 949 mil 273 nifios analizados
en 1987, 243 mil 475 casos presentaron algun grado de desnutricién,
y entre estos, 12 mil 288 padecian desnutricién severa; para 1990
de un milién 88 mil 130 nifios analizados, 230 mil 228 padecian de
algun grado de desnutricién y entre estos, 20 mil 255 resultaron
casos con desnutricién severa (Lozano, 1992}.

En la mala o deficiente nutricién a la cual esté&n expuestos
estos nifios, existe 1la llamada "desviacién ppsitivn" la cual
consiste en los mecanismos de adaptacién social y conductual que
permite’ a algunas familias criar en mejores condiciones nutricias
a sus pequefios a pesar de la pobreza en la cual viven (UNICEF,
1985). Desgraciadamente esto sucede en muy pocos casos, ya que
depende e;'x gran medi&a de la escolarizacién de los padres, pues al

tener mayor"'infvorma;ién' de las consecuencias futuras de una mala

nutricién ﬁacé# de tomar las medidas necesarias para llevar .

a cabo uha. : ,alimantuclén de acuerdo a sus posibilidades.

e heqho el "sindrome de Ila privacién cultura
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del conocimiento como del afectivo y social (Lewis, 1990; Cole y
Seribner, 1977; Carraher, 19911).

Como se sabe el nifio que vive y que trabaja en la calle tiene
escasas posibilidades de permanecer en el sistema educativo formal
debido al tlempo que dedica a sus actividades de subsistencila y a
la falta de respuesta de la escuela para habilitar al educando en
la integracién a corta edad a la poblacién econémicamente activa,
con buénas posibilidades de obtener un ingreso remunerado que le
permita mejorar su calidad de vida. De ahi que sélo el 36.6% del
total de la poblacén que se entrevisté para . la investigacién
reailzada por IDEAS (Excélsior, 1992) se encuentra estudiﬁndb
actualmente, mientras que el 63.4%  ha desertado vdef sistema
escolar. La explicacién dada para la desercién eacolar era la falta
de recursos econémicos. ] )

*La escuela, como institucién'ay‘\;eﬁféséntante ,del

sistema, con sus patrones de organizacién'de acuerdo con

el sistema dominante, choca contra‘el nifio marginado que
tiene otros modelos de desarrollo" (Cuell, 1980).

Como ya anterioremnte se ha mencionado. estos niﬁcs tienen uni

estilo de vida muy caético, desorganizudo y carente de est(mulos’

:o largo de esta revislén

ufactivos.

También‘s
e bales son minlmas, por‘lo tantoy
iﬁos es muy pohre.‘Bar Din (1991) indica'

que una perona hajo las condiciones de’

marginacl&n puédé ‘ner‘cuando dice algo, - en ser escuchado °

esperar una respussta son nulas.
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Por lo anteriormente mencionado podemos afirmar que estos
nifos tienen por lo mends tres factores en comin de su estilo de
vida: es casdtico, desorganizado y carente de estimulos afectivos.
Las invetigaciones realizadas en los ultimos tiempos destacan
un mismo pensamiento, y es que los requerimientos escolares, la
preparacién y la experiencia previas del nifio tiene una gran
relacién con su desarrollo intelectual y del lengualje, tal vez los
nifios de ambientes deventajados no tuvieron algunas de las
experiencias necesarias para desarrollar las capacidades verbales,
conceptuales, de atencién y aprendizaje requeridas en gsituaciones
escolares. Piaget (1972), ha dicho que cuanto mas haya ofdo y visto
el nifio, mae querrd oir y ver, o la antitesis de esto, que los
ambientes mon&étonos y restringidos producen apatfa. Algunos
individuos con menor inteligencia pueden ser producto de la
privacién cultural (Cueli, 1980; Bar Din, 1991).

‘ Sin lugar a duda, existe una {ntima relacién entre el lenguaje
y el pensamiento, ambos, tanto en su desarrollo como en su
funcionamiento son completamente dependientes. Mucho de! lenguaje
de la clase baja consiste en un tipo de acompafiamiento emocional
incidental de la accién en el aqui y el ahora. En contraste, el
lengualje de la clase media mids que ser un acopafiamiento de la
actividad, sirve para representar cosas y hechos que no estaAn
inmediatamente presentes. De esta manera el lenguaje de la clase
media es mucho mis abstracto y més flexible, detallado y sutil; el

lenguaje en el marginado es relativamente menos elevada que en la



91
clase media, de ahi su incapacidad, incluso en otros niveles, como
en la escuela y en los trabajos (Cueli, 1980).

£l desarrollo no verbal durante loe primeros afios de vida del
marginado (ya e.'\ntos se hablaba de privacisén auditiva coherente,
sobrestimulacién en el hacinamiento, etc.) podria establecer la
pauta para que en el futuro le sea dificil realjzar la
estructuracién adecuada de la informacién que se vuelve verbal. Por
ejemplo, no hablan de los sentimientos propios y tampoco comentan
de los sentimientos de los demAs, lo cual dificulta que en algun
momento los puedan exteriorizar por medio de la palabra.

El nifo marginado maneja un restringido cédigo de lenguaje que
no c;s apropiado para su usc en relaciones de aprendizaije roctpr‘oco,
porque no facilita una elaboracién verbal de significados y no
permirte la verbalizacién de la intencién, 1la creencia o la
motivacién; se reduce meramente a las relaciones mas concretas y
simples (Cueli, 1980).

En relacién con esto se ha llegado a manejar como hipétesis
que los sujetos con mAs altos logros educativos estdn en ambientes
diferentes y m&s ricos en estimulos que aquellos que logran menor
nivel cultural, i

A partir de lo expuesto en el capitulo, se podria llegar a
pensar que los nifios marginados que trabajan se encuentran en una
asituacisn totalmente desfavorable con respecto a la poblacién
infantil tanto intelectual como socialmente, esto es, presentarian
un desarrollo intelectual y social deficiente. Sin embargo la

premisa de la cual partimos, es que a pesar de su condicién de
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marginalidad, su falta de recursos, en fin, de todo lo
anteriormente manifestado que pudiera afectar su desarrolio
integral, los nifios marginados logran tener un buen desarrollo (que
tal vez este sea similar al de los nifios que no se encuentren
bajo estas situaciones adversas), y que esa experiencia directa en
determinadas act{vidades de orden social favorezcan la adquisicién
temprana de nociones especificas.

En este capitulo se han abordado los rasgos que a nuestro
parecer son {mportantes para dar el contexto tanto en la forma de
vida del marginado como de su desarrollo cognoscitivo. Siendo la
conclusién que el ambiente es importante e influye para la
construccién del conocimiento social pero no es determinante.

2.7 INVESTIGACIONES SOBRE MARGINACION Y NIROS TRABAJADORES

A continuacion se muestran algunos resumenes de

investigaciones sobre marginacién y nifios trabajadores que nos han

servide como marco de referencia.

El trabajo infantil y adolescente como instancia socializadora
¥ formadora en, para y por la vida (Galeana, 1990):

Investigacién etnografica realizada en la Ciudad de México, en
la colonia Xalpa, Delegacién lztapalapa, con nifios de 4 a 12 afios
y adolescentes de 12 a 16 afios..

Se realizaron 27 entrevistas a 11 nifios trabajadores y 4 ex—
trabajadores. En algunos casos se hicieron tres entrevistas por

persona.
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El objetive principal resulté ser el de! conocimiento
Psicosociocultural como elemento bésico que caracteriza al trabajo
infanto-adolescente y que sirve como experiencia fundamental de
formacién y socializacién.

Una de las preguntas que fue constante durante la invetigacién
se refiere a la sai{tuacién del conocimiento laboral frente al
conocimiento escolar. Cuestiones sohre qué y cémo aprendian y cémo
en la pr@ctlca generaban conocimientos para después poder
explicarlos en determinadas si{tuaciones de trabaljo,

Las conclusiones obtenidas fueron las siguientes:

-Se observé que la experiencia con el trabajo representa una via
lmpértunto por la que el nifio y adolescente que 1o realiza se esta
socializando y formando.

~El nifio aprende a manejar las formas, los colores, olores,
dimensiones, y propledades del espacio y obletos.

-Aprende a asumir los papeles que le corresponden en sus relaciones
interpersonales, en fin, es capaz de ejercer esa esencia humana
multifacética capaz de accionar {ntegramente.

-El nifio trabajador va conociendo y aprendiendo de experiencias que
integra como "ejes de conocimiento" y maneja como las condiciones
concretas se lo permitan.

=El nifio trabajador obtiene una serie de conocimientos relacionados
por un lado con el mismo trabajo y por el otro con el deaarrolls de

capacidades, habilidades y cregtiv!dad de su cuerpo y su mente.
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~Logran una mejor adaptacién en las interacciones con adultos,
nifios y adolescentes y a través de estos contactos se percata de
una serie de roles sociales entre los sexos.

-El sujeto tiene una acumulacién activa e integrada de experiencias
y aprendizajes, que se van reactivando segun las nuevas necesidades
y circunstancias.

-Aprenden, en el subempleo, a manejar varias dimensiones del
tiempo: el contextual o histérico, el ordinario y cronolégico, el
de la légica que marca los lapsos de tiempo, de “s{ mismo" y "los
otros” que aunque diferenciados se funden en una realidad inmediata
en la que estd inmerso el nifio. *

~El nifio trabajador desarrolla conocimientos especificos a partir
de situaciones concretas, pero esto no significa la falta de
pensamiento sistemético que desarrolle abstracceién.

Cuerpo, mente, medio ambiente y lA realidad socioculturai del
nifio se van entreteliendo, de tal manera que el conocimiento
adquirido Y desarrol lado connota un rico complejo
psicosociocultural. Los aspectos sociculturales del conocimiento
que maneja el nifio bf_:ra)bajador estA dado por la fuerza fundamental
que tiene el‘éénts‘vxﬁto:‘ae la vida cotidiana, donde ejecuta sus

acciones ‘y exp 31 -aprendizaje.

vlnvatig‘aci’én' ca'nibo" participativo de .bnaturalaza'

untropé égic 'L._qs p_indvrvesvly' los hiyj‘és fueron entrevistados a . fondo
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y todas las pruebas se llevaron a cabo en la casa de los
interesados o en las inmediaciocones. Se entreylstaron a 80 nifios
entre los 3 y los 12 afios.

Se aplicaron pruebas para la obtencién de los datos y estas
fueron las siguientes:

A las madres se les aplicé un cuestionario formal gque evaluaba
la situacién de la familia, las condiciones de la vivienda, sus
ingresos o carencias de ellos, la historia médica de sus miembros
y sus habitos dietéticos.

A los nifios se les administraron las siguientes pruebas.
Dibujo de una persona, Denver, las escalas del Instituto Mexicano
de .Psiquiatria para el Desarrolle Cognoscitivo, Pruebav de
Apercepcién infantil, Laminas de Psicodiagnéstico Rorschach, Escala
de Inteligencia Infantil Wechsler (WISC). Todos los nifios fueron
medidos {estatura y circunferencia del brazo) y pesades. También se
evalubé el tipo de alimentos que ingerian.

Las conclusiones encontradas fueron:

—~En suma los resultados muestran que los nifios padecen de extremado
aislamiento social que ocasiona retrasos en el desarrollo de todas
las funciones cognoscitivas y emocionales. Parece que se recuperan
de este retraso una vez que asisten regularmente a la escuela.

—Los nifios por medio de las pruebas aplicadas mostraron una
profunda depresién y angustia. Sin embargo al asistir a la eacuela
los nifios compensan su déficit verbal y pueden compensar gu retraso

en el desarrollo cognoscitivo.
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-Con respecto a la desnutricién se encontré que todos los nifios la
presentan en mayor o en menor grado.
-Su vida familiar es caética, sufren de constante inestabilidad
econémica, hacinamiento y dificilmente se encuentra el padre con
ellos.
-El resultado acumulativo de todas estas deficiaencias del sistema,
es un nifio sin infancia, pré&cticamente sin padres, y en general,
‘sln educacién, y por tanto, sin grandes esperanzas de salir de la

situacién en la que se encuentran.

Cémo sobreviven los marginados {(Lomnitz, 1985)

Investigacisén 'soclolégtca realizada en Cerrada del Céndor

{barrio marginal de la ciudad de México). Tuvo una duracién de mas
de dos afios en los que la investigadora se dedicé a convivir con
los habitantes de esta "ciudad perdida*, para asi, poder dar una
explicacién mAs extensa sobre la condicién de marginalidad.
En esta investigacién se tomaron en cuenta los siguientes aspectos:
Forma de vida, los orfgenes de la barriada, la migracién, su
proceso y situacién en América Latina, la economia de la barriada,
las redes de intercambio, el parentesco y el compadrazgo.

Los resultados obtenidos por esta i{nvestigadora fueron los
siguientes:
~Se encontré gue las redes de intercambio reciproco constituyen el
elemento mas significativo de su estructura social ya que permite
explicar el proceso de migracién, el patrén de asentamiento en la

ciudad, los frecuentes movimientos y cambios de domicilio dentro
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del radio urbano, el patrén ocupacional de los pobladores y sobre
todo, su supervivencia econémica.
~Se encontré que el 70% son migrantes de origen rural y el 90%
declara haber contado con la ayuda de un pariente o amigo ya
establecido en la ciudad.

-En Cerrada del Céndor el 80% ocupa viviendas de un solo cuarto,
sin servicio de agua, drenaje o luz, ein letrina y sin muebles.
-Los marginados desempefian labores u ocupaciones que por serviles
o tradicionales no son codiciadas por la fuerza laboral urbana y
carecen de las garantias minimas del trabajador urbano que incluyen
las leyes del trabajo y del seguro socfal.

La tesis del trabajo de Lomnitz sostiene lo siguiente:

E! marginado sobrevive gracias a una organizacién social sul
generis, en que la falta de seguridad econémica se compensa
mediante redes de {ntercambio reciproco de bienes y servicios, que
incluye entre sus funciones la de alojar y alimentar a los
migrantes durante el periodo inicial de su adaptacién a la ciudad
y durante los frecuentes periodos de desempleo o incapacidad.

Ademas dan un apoyo moral y emocional al marginado.



IT1. INVESTIGACION

3.1 OBJETIVOS Y METAS

Como ya vimos en la revisién de la literatura anterior, en
México hay muy pocas investigaciones realizadas con el enfoque
congtructivista sobre la adquisicién de nociones sociales, y en el
caso de poblaciones marginadas dicha investigacién no existe. Los
escasos estudios que se tienen sobre el nifico y adolescente
marginado se centran en andlisis realizados a nivel sociolégico y
socioeconémico.

Por tal razén, esta linea de estudios es totalmente nueva en
México, lo cual provee un sinnumero de interrogantes de las cuales
vamos a retomar aquéllas que tengan vinculacién directa con la
construccidén de nociones sociales como son el trabajo, la ganancia
y la desigualdad social, intentando dar una nueva aproximacién de
comparacién y ramificacién a las investigaciones realizadas en
otros paises y a futuras investigaciones.

Una vez situada la presente investigacién dentro del estudio
del desarrcollo de la representacién del mundo social, bAsicamente
las nociones econémicas y soclales en el nifio y el adolescente de
zonas marginadas que realizan actividades para su sobrevivencia

{trabajo), definiremos los obhjetivos a seguir.
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3.1.1 Objetivos de la investigacién

a. Delimitar las formas de representacidén infantil acerca de nociones
econdmicas y de organizacién soclai con una poblacién de nifios de zonas
marginadas de la ciudad de Néxico, con un rango de edad de los 7 a los 15
afios, que realicen actividades para su sobrevivencia (trabajo).

b. Determinar si factores como la edad, e! nivel sociceconsmico, la
condicidén de marginalidad y la realizacién de algin trabajo generan
diferencias en la conceptualizacién de las nociones de trabajo, ganancia
y desigualdad social (riqueza/pobreza) en la poblacién estudiada, en
comparacién a otras poblaciones (sujetos escolarizados, urbanos, de clase
baja y media-alta) estudiadas bajo la mismn linea de investigacisén.

c. Egbozar algunos lineamientos sobre los resultados obtenidos en el
presente estudio que pueden servir como punto de partida para nuevas
investigaciones,

3.1.2 Preguntas de investigacién

Como se ha ven{do mencionando, este estudio es bisicamente de
tipo exploratorio, por lo tanto las conjeturas elaboradas estan
basadas en estudios colaterales con temas afines (Delval, 1989;
1992; Diaz Barriga, et al., 1991),

Tomando como marco de referencia la perspectiva evolutiva y
los resultados obtenidos en investigaciones sobre la construccién
de nociones sociales, el interés se centré en encontrar evidencia
para las siguientes preguntas de investigacion:

1. ¢En qué medida estd regida la representacién de las nociones sociales

en los nifios, por los mecanismos de desarrollo del conccimiento selalados

por el enfoque psicogendtico?

2. ¢{la experiencia influye favorablemente en la adquisicién temprana de
nociones sociales tales como ganancia y trabajo?

3. lEs similar el desarrollo de las nociones econémicas encontradas en
nifos marginados, en comparacién con estudios precedentes realizados con
otro tipo de poblaciones?

4. {Se encontrardn diferencias en la adquisicidn de dichas nociones al
comparar los resultados con poblaciones que no presenten la wmisma
situacién de marginalidad, de cultura y/o la clase social?
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Retomando ios resultados reportados por otras 1nvestlgacione§
puede conjeturarse que éstos apuntan hacia las sigulentes
fendenclas:

En los nifios mAs pequefios se espera observar resultados que
manifiesten una visién fragmenteria con respecto del sistema
social, donde paulatinamente y conforme avanza la edad, se ir4
presentando una comprensién mas compleja y diferenciada sobre las
contradicciones y los conflictos del sistema social. Creemos que
los nifios de menor edad presentar&n respuestas anecdéticas sin
hacer relaciones de causalidad, los nifios con edades intermedias
daré&n muestras de pensamiento un tanto mAds causal que el anterior.
Por.ﬁltlmo, en los adolescentes se espera una respuesta de tipo
multicausal, que sea mas completa, relativista y deterministica de
la estructura soccial, en la que se manifieste una mayor conciencia
acerca de la desigualdad social ( Delval, 1989; 1992; Delval y
Echeita, 1991; Dfaz Barriga et al., 1990; 1991).

Sin lugar a dudas, surgen un sinnumero de nuevas expectativas
no resueltas por la literatura reportada, sobre todo por el tipo de

poblacién estudiada.
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3.2 METODO
3.2.1 Sujetos

La muestra estuvo constituida por 45 nifios y adolescentes con
edades comprendidas entre los 7 y 15 afos. Todos ellos viven en
zonas marginadas de la periferia de la Cd. de México y desempefian
diversas actividades para su sobrevivencia. Algunos ayudan a sus
padres en tareas de venta ambulante o en la realizacién de
distintos servicios como !impiar en una tienda, mientras que otros
trabajan por su cuenta en labores tales como vender en la calle,
limpiar zapatos, limpiar parabrisas en los semaforos, o realizar
actividades '"circenses" en ese mismo lugar. Algunos de ellos
reciben una remuneracién inmediata por cada actividad individual
que llevana cabo (payasitos, limpiabotas, vendedores, etc.),
mientras que otros reciben un pago diario o semanal. En conjunto,
el 60% de los sujetos son vendedores y el 40% trabajan prestando
servicios.

Todos los sujetos han asistido en algun momento a la escuela,
pero en general la escolarizacién es muy irregular y algunos
asisten a un grupo especial para nifios trabajadores.

La mayor parte fue captada en sus lugares de trabajo y por
ellovfueron entrevistados en la via publica. Algunos (108 menos)
fueron entrevistados en la institucién escolar.

La muestra se dividié en tres grupos de edad: los chicos que
van de los 7 a los 9 afios de edad, los medianos que van de los 10

" a los 12 afios y finalmente los adolescentes que van de los 13 a los

15 afios.
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La distribucién en cuanto a los sexos fue similar dontro‘do la

muestra, con excepcisn del grupo de los medianos.

EDADES OFRECEN SERVICIOS VENDEDORES AMBULANTES { SUBTOTAL
(mujeres}) (hombres) {mujeres) (hombres)
CHICOS 1 3 7 4 M= 8
{(7-9) H= 7
MEDIANOS [ 7 3 S M= 3
(10-12) H= 12
ADOLESC 4 4 3 4 M= 7
{13-15) H= 8
SUBTOTAL 5 14 13 13 TotM= 18
TotH= 27
TOTAL=45%

El tipo de muestreo utilizado fue el denominado “intencional,
no probabilistico" debido al tipo de poblacién, la dificil

localizacién y la poca cooperacién de la misma (Kerlinger, 1985).

3.2.2 Escenario

La investigacién fue 1levada a cabo en escenarios naturales,

esto es, en al lugar.'onde los sujetos realizaban sus actividades

de trabajo (via publica‘ runsporte publico, puestos de

venta,-etc.)
» EhlV” L : éntrevlétafon ‘a” los sujetos en
instituclonQS' ’aslstlan. "En estos casos se nos

proporclonaha un: aula dentro de las mismas instalaciones donde se

desarrolls lg entrevlsta.
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3.3 DISERO

Para la obtencién de datos se utilizé la entrevista clinica-
plagetiana, debido a ser el método mAs congruente con nuestro
marcode referencia.

Dicha entrevista fue piloteada con 20 nifios que cumplian con
las caracteristicas antes mencionadas.

En la entrevista final se exploraron las siguientes nociones:
- trabajo

- trabajo personal

~ trabajo en menores

-~ ganancia

- trabajo y clases sociales

- autoconceptualizacdén (desigualdad social)

En referencia al analisis de datos, éstos se:hici.e'roh en tres
niveles; el primero fue un anélisis cuantitvativo_, donde se. mues£ran
datos de frecuencias y porcentajes de ‘las p‘r.ev'gl.'l'nvtas 'y categorias
conformadas; como segundo nivel fueron an>av1>1zados 'los datos de
forma i{nferencial, basado en la pruebi no ﬁararﬁétrlcg de Chi
cuadrada (Siegel, 1975). Finalmente se realizé el analisis
cualitativo, donde se enfocaron prin;:ipalmergte el desarrollo de las
noci{ones estudiadas (trabajo, ganancia y clases sociales) esto es,
sl presentaban un comportamiento evolutivo, y si se encontraban
diferencias entre ésta y otras poblaciones, l

La poblacién fue dividida en tres grupos: c_hiéos {7 a 9 afios);
medianocs (10 a 12 afios); y adolesceﬁégs (13:,‘1:,1»5 afios) .. Esta

divisidn se basé en la investigacisn dejvb'ié:z-Bar'riga ét.al..(1’99‘1)."
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3.3.1 Vvariables

Las variables observadas en este. trabajo fueron las
siguientes:

Variables Atributivas: Llamadas de esta forma porque no se
pueden manipular ya que son caracter{sticas humanas {nherentes al
grupo bajo estudio (Kerlinger, 1985) como son nivel de desarrollo
cognoscitivo, sexo, edad, nivel socloeconsmico, gltuacion de
marginalidad y la realizacién de actividades para su sobrevivencia
(trabajo).

3.3.2 Instrumento
El instrumento’ut‘il_izado para la obtenci{én de los datos fue la

entrevista ciinicaﬂpiégatlana,'.la cual se conceptualiza como un

di&logo flexible’ con-el” nifio, guiado por una serie de hipétesis

’claramente- ‘d'e'l!‘m cyon';nterloridad. la cual permite al

l_.és respuestas que va proporcionando el’

“al tipo’ de poblacién al que se dlrigin.-La ent evist
By

y validada internamente por’ un: grup o cinco in

conocedores del campo.

Se llevs a éabo un piloteo édn 20 quetos quedando 48"_:

reactivos para la entrevista ﬂ.nal (VER ANEXO # 1),
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3.4 PROCEDIMIENTO

Se capacité a un equipo de cinco entrevistadores, incluyendo
a las dos tesistas, a fin de que manejaran convenientemente la
entrevista clinica y apoyaran la realizacién de entrevistas con la
poblacién, dadas las dificultades para captarla.

Como anteriormente se menciondé, fue utilizada la entrevista
clinica-piagetiana para la obtencién de los datos. Esta fue grabada
en audio-cassette (en donde se les explicaba a los sujetos que esto
se hacia para poder tener una mayor fidelidad de sus respuestas) y
posteriormente fue transcrita literalmente a un protocolo. Las
entrevistas fueron realizadas en forma individual y en una sola
sesiodn; la duracién fue de cuarenta minutos en promedio. Antes de
comenzarla se mantenia una conversacién con los sujetos en la que
se les explicaﬁa que se estaba realizando un "trabajo escolar" y
que nos interesaba mucho saber su forma de pensar, para lo que se

les pedia su cooperacién.

1) Tradajo personal en la’'qu

se consideran como trabajadore

las caracteristicas ﬁué.

3) Ideas,sob;é'lo' (ﬁds qﬁe trabajan‘pidiendo que dieran su

punto de vista yiéiféfu poéiblérunljuiéidlde valor.
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4) Nocidén de ganancia es decir, ia diferencia en dinero de la
compra-venta de un producto determinado.

5) Nocién de trabajo y clases sociales en la cual se buscéd
saber como era percibido el trabajo de otras personas de distintas
clases sociales.

6) Autoconceptualizacién, esto es, en dénde se situan los

sujetos a si mismos dentro de la escala social.

REACTIVOS NOCIONES
1 - 10 Trabajo Personal
11 - 24 Conceptualizacién de trabaljo
25 - 29 Ganancia
30 - 40 Trabajo en menores
41 - 46 Trabajo y clases sociales
47 - 48 Autoconceptualizacién

Una vez terminadas las entrevistas se crearon las categorias
donde fueron englobadas las respuestas similares y que se
refirieran a lo mismo. Las categorias se crearon a partir de las
respuestas dadas por la poblacién. Posteriormente se procedié a
realizar la cuuntgficacgén de.las respuestas de cada uno de los

. sujetos. Una vez terﬁ;ngda,la:cuantlficacién de cada reactivo con

suUs respactiyaé‘ ’ lievéja cabo el anAlisis

descriﬁtlvo,‘;ua;lta;iv y estadistico.
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3.5 RESULTADOS
En esta geccién se dan a conocer los resultades cualitativos y
cuantitativos obtenidos en funcién de las diferentes categorias de
respuesta generadas. Para el anAlisis cualitativo se describen las
categorias y se reproducen algunas de las respuestas mids relevantes
y con mayor ocurrencia, en las que son aplicadas las categorias de
analisis conformadas.
A continuacién se ofrece una descripcion de los princibales
hallazgos para cada una de las noclones indagadas:
3.5.1 NOCION DE TRABAJO PERSONAL
En esta nocién se exploré si los nifios se‘autc’)denominaha'n corﬁo
trabajadores. Fue indagada partiendo del ‘hecho de que los nifios
realizan actividades para su sobrevivencia (UNICEF, 1989}, a lo
cual nosotros l!lamaremos "trabajo". Jahoda (1987} hace referencia
a éste como una actividad en la cuéllw'se desempefia un puesto dg'
trabajo para ganarse la vida, ésta-.és ‘t;n'sélo uno de 'los muchos

significados del término f.fab_eljo, 3 6)».6}5_9 rgﬂ.er“e a,uﬁa' de las

connotaciones que se le pueden;
investigacién se manejs- 1 ‘
laaccién encaminada Q:Zcé
resultadode dicha ac'cl‘é.n‘. combaﬁa’d.q_"d'e_j’lvl.nd_”

retribucién  monstaria; & & ' economias -
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Las explicaciones de las respuestas dadas por la poblacién
investigada, retoman el primer apartado de la entrevista en la cual
se investigé el trabajo realizado por los mismos sujetos. De esta
manera @l reporte dado es el siguiente: el 86.6% de los nifios
dieron una respuesta afirmativa cuando se les pregunté si
trabajaban, por lo tanto se puede concluir que la mayoria de la
poblacién indagada se autodenomina como trabajador. El 11.1% de la
poblacién hizo referencia a que 8610 prestaban una ayuda familiar
y finalmente el 2.22% (que se inclina a la poblacién de 7 a 9 aRos}
respondieron negativamente a la pregunta, es decir, dijeron no
trabajabar.

Los dos tipos de trabajos donde su ubicé la poblaciaon
egtudiada fuercon: al} "vendedores ambulantes* (58.69%), como por.
ejemplo vendedores de chicles, flores, etc. y, b) "ofreciendo
servicios"(41.30%}), como serian los lavacoches, lustradores de
zapatos, etc., teniendo una Jdistribucién similar en dichas
actividades dentro de las tres edades consideradas, loc cual se
corrobora con el an&lisis cuantitativo (X!=2.260, gl=2, P=.323
n.s.) {(ver tabla 1 y grafica 1).

Un 92.5% la poblacién indica que les gusta trabajar, aunque en
los adolescentes la respuesta fué menos categérica, esto es,
ofrecian argumentos en pro y en contra (16.6%) en las cuales
indicaban por una parte cierta satiafaccién personal por la
realizacién de su trabajo, y porque asif cubrian sus necesidades

' bAsicas; por otra parte manifestaban la explotacién hacia aquellos

nifios de menor edad, explicando que estos pequefios deberian ser
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mantenidos por los padres y asistir a instituciones escolares. En
estrecha relacién con lo anterior, al preguntarles: “isi te
dierana escoger entre trabajar y no trabajar, qué escogerias?”, el
94.87% de la pcblaul.én respondié que escogeria trabajar, en
contr.aposicién a sélo @l 5.12% que dié una respuesta negativa. Por
lo tanto, se puede pensar que la actividad desarrollada por los
nifios (en la mayoria de las tres edades) es realizada con
sati{sfaccién o al menos es lo que reportan.

- GISELA (9 afos), [vende dulces] "-.Te gusta trabajar? s/, -
{8i te dieran a escoger entre trabajar y no trabajar, tu
quéescogerias? trabajar. -i(Por qué? Porque me gusta, porgue
agi conozco més gente.

- PATRICIA, (9 afios) [vende granadas y nueces] "~¢(Por qué
trabajas? Porque me gusta trabajar...porque mis padres me dan
dinero para comprarme lo que yo quiera con lo que gano de
ahi*.

- HECTOR, (11 afios) flava cochesl."Porque es bonito
trabajar... por que as! gastas mas y eso".

- ROGELIO (11 effos) [vende dulcesl " Trabajar, para ganar mi
dinero*.

-~ LORENA S. (14 afios) [limpia en una tiendal "En veces si pues
le ayudo a mi mam4& con unos gastos le doy dinero y en veces no
porque desculdo mucho mis estudios".

— MARCO A., (15 afios) [vendedor] "Pues para segulr manteniendo
mis estudios y para comprarme todo lo necesario... ahorita
para ahorrar algun dinero, que me pueda servir as{ como le
dije para el estudio".

- MARGARITA (15 afios) [limpia parabrisas) “Yo ya me
acostrumbré a trabajar y me siento muy mal al no trabajar,
porque necesitaria estar atenida a que otra persona me diera
de comer, y mi obligacidn yo siento que es trabajar, y aungue
no quiera venir a trabajar lo tengo que hacer".

Se le pidié a cada uno de los sujetos qué explicaran lo que
hacen en su trabajo; las respuestas que se esperaban encontrar eran
una mencién detallada de las actividades que realizan diariamente,
sin embargo la mayori{a se limita a describir el segmento que para
ellos resulta m&s importante sin dar una descripcién mas completa

de todos aquellos pasos a seguir en la realizacién de su labor. Las
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respuestas ofrecidas indican cambios evolutivos asociados con la
edad. Se categorizaron como “"tautolégicas" cuando los nifios daban
una respuesta en la que se repetia la denominacién de su actividad
ocupacional sin afiadir nada maAs; en esta categoria se ubica el
24.39% que en su mayoria pertenecen a la pcblacién de los nifios
mAdspequefios (7 a 9 afios). Las respuestas referidas a actividades
"no esenciales" son aquellas en que los nifios daban ejampios Yy
describian las actividades que realizan en su trabajo, sin ser
estas las definitorias o mAs relevantes de su trabajo (48.78%).
Finalmente, se ofrecieron respuestas sobre actividades
‘esenciales", que son las que describen claramente las labores y
las actividades ' que caracterizan al trabajo (26.82%),
increment&ndose la aparicién de estas respuestas en la poblacién
de los adolescentes {(de 13 a 15 afios) (ver tabla y grafica 2). Se
observa cémo van decreciendo las respuestas sefialadas como "no
esenciales"” mientras que las respuestas "esenciales"” se incrementan
conforme avanza la edad.

— GUADALUPE (8 afios) [vendedora de pistaches] "-(Explicame qué
haces en tu trabajo? Nomds le grito ipistaches!”
~ GISELA (9 afios), ([vendedora de dulcesl. " Vendo dulces".
= OSCAR (11afios), [vendedor de refrescos y bolerol. "Yo voy,
reparto en el Jjardin, reparto refrescos. Cuando me toca mi
hora de bolear de 6 a.m. a 5 de la tarde".
— MARTHA (12 afios), [vende jugosl. “Parto la naranja, la
exprimo y le sirvo a los clientes".
-~ ISAIAS (15 afios), [limpia parabrisas y ayudante de
mec&nicol. "En las afinaciones tenemos que bajar el motor,
desarmarlo, quitar los pilstones y tode eso, limpiarlos y
colocarlos otra vez".

Un hallazgo importante en la investigacién se refiere a la forma

y frecuencia con la que obtenian una remuneracién por la

realizacién de su trabajo. Se encontré que el 668.88% de la
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prlaclén slempre recibe dinero por su trabajo. mientras que el
31.11% dijo que no si{empre se les paga; este uUltimo reporte es
referido por los nifios mas pequefios, ya que generalmente estan
trabajando con (y para) sus padres. Esto se puede deber a que a
mayor edad los nifos empiezan a tener ocupaciones independientes
(11-12 afios), mientras que los nifios mds pequefios ayudan a sus
padres en ¢l manejo y atencién del propio "negoecio" (Carraher, et
al 1991) ademds, hay que recordar que este mismo grupo de nifios no
se autodenominé como trabajador. En algunos casos existia un
patrén, el cual era el que se encargaba de darles un salario fijo
(al dia o semanal}), sin embargo, la mayoria trabajaba por cuenta
prubia, esto es, vendiendo en la via publica cualquier tipo de
producto u ofreciendo serviclos, en los cuales el trabajo era
retribuido de inmediato.

El dinero que obtienen los nifios por su trabajo, lo emplean en
primer lugar en satisfacer sus necesidades bAsicas (50.79%), en
segundo lugar se encuentra la ayuda familiar (20.63%X) y finalmente
reportan que 1o emplean en satisfacer sus gustos personales
{15.,87%) o lo ahorran (12.69%). Hay que hacer hincapié en estos
tres aspectos, ya que a lo largo de la investigacién son
manifestaciones constantes sobre el trabajo y en algunas ocasiones
la "satisfaccién de necesidades basicas" suele ser utilizada como
sinénimo de trabajo.

Tratando de Identificar si podian cuantificar su ingreso, y
qué tan realista era dicha cuantificacién, se les pidié que dijeran

cuénto dinero necesitaban ganar para emplearlo en satisfacer sus
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necesidades bésicas y en todo aquello que habian reportado
anteriormente. Como puede verse en la tabla y en la grafica 3, aqui
también se encontraron tendencias evolutivas asociadas a la edad:
en los sujetos de 7 a 9 afios, tan 8510 en un 7.31% (3 sujetos) no
logran cuantificar sus necesidades, (esto es, no proponen ninguna
cantidad)., E! 7.31% de los sujetos dieron una cuantificacién "no
realista" en el sentido que, aunque reportan cantidades de dinero,
no saben decir cémo lo distribuyen en un lapso de tiempo
determinado, o bien son irreales las cifras que mencionan
{excesi{vamente altas o bajas); esta respuesta fue dada tan sélo por
un sujeto dentro de cada uno de los rangos de edad estipulados.

Ei resto de la poblacién ofrecié una cuantificacieén da> sus
ingresos con respuestas "realistas" (85.36), lesto es, cuantifican
sus necesidades y las ubican en un lapso de tiempo definido, ademés
de que las cantidades son légicas}! silendo el grupo de loe
adolescentes con un 93.33% y el de los medianos con un 92.3%,
quienee dan mayor numero de respuestas a este respecto. Por lo
tanto, se observa que casi la totalidad de los sujetos dieron una
cuantificacién “real” de sus neces{dadss econdmicas, por lo tanto,
se puede decir que tienen un control bastante exacto del dinero que
ganan y de las cantidades requeridas para poder cubrir sus

necesidades (Ver tabla y grafica 3).
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— GISELA, (9 afiog) [vendedora de dulcesl. “-iCulnto dinero
necesitas para hacer todo aquello en que lo empleas? No sé,
es que mi papa los compra®.
- MARIA (10 afios) [vendedora de periédicol). “Unos 850,000 -
{Cada cuando? ...cada tercer difa -l!Tu cu&nto ganas? #5,000
diarios" .

— MIGUEL ANGEL, (11 afios) [limpia parabrisas). "Pues unos 250
mil ...lo cuento ya en la noche ya que me voy a mi casa, lo
cuento y sé cuanto llevo el primer dia, el segundo dfa, el
tercer dfa y el cuarto dia*.

-~ ISAIAS, (15 afios) [limpia parabrisasl. “#20,000 o 15,000 -
¢Diarios? ...no, no siempre, pero tengo que Ir Jjuntando y
luego comprar lo que se necesita".

Cuando se analizaron las respuestas dadas por los sujetos sobre
las repercusiones que para ellos tiene el no trabajar, se encontré
que un 29.16% de la poblacién respondisé que "no les repercute on
nada®” el no trabajar y el 39.58% respondieron que "no peodian
satisfacer sus necesidades basicas” (es decir, alimentacién,
vastido y vivienda) al no tener una retribucién econémica por su
trabajo, ademas de ser ésta una de las principales razones que
anteriormente reportaron para trabajar. El 22.91% reporté que no
trabajar "los hace sentir mal”, es decir, repercute en el plano
"psicolégico-social®, siendo los adolescentes (de 13 a 15 afos)
quienes presentan una frecuencia mayor, posiblemente esta
repercusién estd ligada con las respuestas dadas en referencia a la
satisfaccién y agrado que les hace sentir el trabajar, y por ultimo
en un B.33% dijeron que cuando no trabajan se dedican a hacer
*actividades domésticas". Estos resultados arrojan dos aspectos
importantes: primero, es hasta la adolescencia que se hace mayor
hincapié en los factores psicolégicos asociados a las repercusiones

del trabajo, y en segundo lugar se corrobora lo encontrado en

otros estudios, como el realizado por Diez-Martinez y Corona (1989)
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en donde el quehacer doméstico no es considérgdq bpr:ios ﬁﬁﬁqs éomo
un trabajo, dado que no es remunerado (gét‘decif»,np‘ hay una }
retribucién econémical. El trabajo .del ﬁogar es mAs bien
considerado como una parte de las responsabilidades que se derivan
de las funciones "naturales y proplas“ del sexo femenino.

3.5.2 NOCION DE TRABAJO

La idea con la cual fue iﬁclu!dq esta categoria dentro de la
entrevista fue el de saber'si~las sujetos podian ofrecer una
definicién més completa y mejor estructurada de lo que es el

trabajo,  dada su condicién de “menores que realizan actividades

para su sobrevlvenqia‘ hartlendo del hecho de que se encuentran en

constante bontacfc-ﬁon esta ‘actividad y si es que dicha nocién

evolucionaba conforme vanza la edad. De alguna manera se querla

-eriencia personal y directa con el trahajo les

Asl, se les‘

ptualizacién mAs elevada del mlsmo.

J'o,s

adolescentes aparecieran 'respuestus=.~’
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a diferentes trabajos, como: oficios .y subempleos. Mientras, el -

tautolngicas"' estas fueron dadas .
mAs pequeﬁos. El 8.33%X reportd no

ba go dieron reapuestas basadas. en

utilidad que  se o

= LUIS (7"
Trabajar para:mi’
per:od!co,
en- tortas."’ 7
— GUADALUPE, H. ( S )
- SERGI10::(9. afios} ,. tpayasito
pues trabajar, para come
. = JOSE "(12 afios), [holero]
tener dinero". g .
-~ ANDERSON (14" uﬁos). [ayu ante

- HARGARITA (15 afios), [ limpia purabrisasJ Y Yo:creo qu
labor que tenemos todos para ganarnos Ja vfda ]
trabajamos no camemos"

Ahondando un poco sobre lo

(consfdé}andb

lado 168 m

a "personss:inined o5 adolescentes dieron.respuestas eﬁflgé'
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que son indicadas las causas principales para que un individuo
trabaje, como seria la necesidad de las personas y el rol que se
debe desempefiar de acuerdo al sexo al que pertenecen (ver tabla Y
grafica 5}.

— OSCAR, G. (8 afios) (vende chicles) "-iQuiénes son los que

trabajan? Nuestro pap&"

~ ROBERTO (9 afios), [lava coches]l "-i{Quiénes son los que

trabajan? Los sefiores y las sefioras™.

~ MARTHA (12 afios) [vendedora de jugosl. “Nosotros, ahora si

que nuestra familia“.

- JAVIER ALEJANDRO (12 afios), [bolerol. "Mas los

hombres...porque las mujeres se quedan en sus casas trabajando

y haciendo quehacer..."

- JOSE (13 afios), [cantal). "Todo aquel que necesita dinero®.

~ MERCEDES (15 afios), {vendedora de zapatosl), "Pues digamos

que los de la clase media y baja, porque son los que tenemos

menos recursos".

Con respecto a quiénes son 1os que no trabajan, se reportaron
a los "familiares" (20.4%) como serian los hermanos pequefios y sus
madres y a "los que no necesitan trabajar* (28.57%), como por
ejemplo, "los ricos". De mayor interés fueron los reportes a los
cuales se les ha denominado "actividades excluyentes” (12.24%) como
son estudiar, quehaceres démesticos y el jugar; es importante hacer
referenci{a a que en otros estudios también se ha encontrado que
actividades como la ayuda en casa realizada por las madres o
integrantes de la familia, el Jjuego o el estudio no son
consideradas como "trabajo"” (Diez~-Martinez y Corona, 1989). También
fueron reportados los "rasgos personales”™ que impiden que 1la
personas trabajen (38.77%), donde se ubicaron a los ancianos, las

personas fisicamente incapacitadas, los perezosos o los

delincuentes. (Ver tabla y graAfica 6).
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Observando el tipo.de respuestas dadas en cada uno de los tres
grupos de edad se puede concluir que: el grupo de los medianos
(10-12 afios) enfatiza a las "personas inmediatas y familiares” como
aquellas personas que no trabajan, {en coincidencia con la pregunta
anterior). Por otro lado los adolescentes se centran en quienes "no
necesftan o no pueden trabajar", y los nifios pequefios mencionan
sobre todo "rasgos personales”.

~ ADRIANA (8 afios), [vendedora de dulces). “iQuiénes son los

que no trabajan? Los niffos -LPor qué? Porque se van a la

escuela y porque estdn chiquitos".

~ ROBERTO (9 afios), [lava cochesl. "Los borrachos, los

marihuanos y los rateros".

- ERNESTO, M. (10 afios) (vendedor de semillas}. "Los flojos".

- MARTHA (12 afios), (vende jugosl. "Los rateros y ahora si

que pandilleros y la gente grande que no puede trabajar®.

-~ JOSE, b. (13 afios) (canta en los metros). "Los ricos".

~ ADELAIDO (15 afios), [vende cassettesl. “"Los mas viejitos
que ya no trabajan".

Cuando se les pregunté sobre los trabajos que conocian, se
encontré que reportaron de forma importante los trabajos realizados
por ellos mismos, (32.25X), esto es, trabajos que saben hacer y
trabajos muy parecidos a los que ellos realizan y con los cuales
estan en contacto, esta respuesta se dié sobre todo en el caso de
los nifios m&s pequefios. Las “profesiones fueron mencionadas por el
8.06X de la poblacién, incrementdndose en su frecuencia conforme
avanza la edad, mientras que la categorta de "subempleos" fue
reportada’en un 20.96%X del total de los sujetos, disminuyendo su
mencién conforme aumenta la edad. Finalmente !a categoria de
“oficios" que tuvo un 29.03% (en donde se reportaron a los

plomeros, albafiiles, carpinteros, obreros, etc.) resulté ser la mas

representativa e importante para los médian’os y los adolescentes.
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En el momento en que se les pregunta, iqué trabajos les parecen
mAs importantes?, se corrobora la informacién anteriormente
expuesta, ya que se hace mencién nucvam.ﬁte en las tres edades a
los *oficios" poniéndolos en el nivel mas alto en importancia
dentro de su escalafén laboral, teniendo un comportamiento
creciente en sus porcentajes (chicos 15.78%X; medianocs 29.41%X y
adolescentes 38.88%). En contraste, el "subempleo” va disminuyendo
en importancia al aumentar la edad (chicos 26.31%; medianos 17.64%
y adolescentes 16.66%). Los nifios mAs pequefios siguen manteniendo
una respuesta altamente favorable para el trabajo que desempefian,
es8 decir, "el propio trabajo" aunque el resto de la poblacién lo
situe en el nivel mis bajo de importancia (chicos 36.84%; medianos
11.76%; adolescentes 0%). Las "profesiones” son retomadas en pocos
casos dentro de los tres grupos, sin embargo se sigue observando el
incremento de esta respuesta hacia los adolescentes (chicos 11.76%;
medianos 15.78%; adolescentes 27.77%). Por ultimo, los atributos
del trabajo como son la “destreza*, el “gusto por el mismo* y la
“satisfaccién” que este les proporciona es reportada en un 16.66%
del total de los sujetos (Ver tabla y grafica 7).
En estos datos encontramos diferencias marcadas con lo
.encohtrado en nifos mexicanos urbanos de clase media-alta y baja,
que ofrecen una amplia diversidad de categorias laborales desde mAs

pequefios, jerarquizando en los niveles altos a propietarios, jefes,
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profesionistas y politicos, mientras que los oficios se ubican en
una escala baja y se les considera trabajo de pobres’.

- LUIS (7 afios), [vende perisddicol "-iQue tipos de trabajos te

parecen a ti mas importantes? "E! de peridédico".

— ADRIANA (8 afios) (vende dulces) "Hacer tortillas".

- GUADALUPE, H. (8 afios) (vende pistaches) "A mf{ me interesa

mads lo que es pistaches”.

~ FRANCISCO (11 afios), [vende en un puestol. "Carpinterfa".

~ ANDERSON (14 afios), (ayudante de jardinerol. "Trabajar asit

en ingeniero agricola, o de carpintero, que benefician a la
demds gente..."

Explorando la gituacién salarial de los trabajos y sobre todo
el manejo de dinero y la forma de correspondencia entre el trabaljo
realizado y la remuneracién obtenida, se encontré que en contraste
con las respuestas anteriores, los sujetos reportan que los
trabajos donde se gana menos dinero son en “el propio” (20%) y en
el "subempleo® (37.7%), mencionando a los "oficios" (17.77%) como
uno de los trabajos donde se obtiene ura baja remuneracién (y sin
embargo como el! mAs importante para ellos dentro del escalafén
laboral). Los trabajos reportados como mejor remunerados fueron los
"empleos" (36.95%) donde fueron mencionados como ejemplos,
secretarias, choferes, etc.

Siguiendo con @l tema de la remuneracién laboral las categorias
que se derivaron para la pregunta ipor qué una persona gana wmAs que
otra? fueron: existencia de "oferta~demanda” de trabajo, "esfuerzo
personal”, "tipo de trabajo" a realizar y "preparacién personal”.

En los tres rangos de edad se distribuyeron de forma simiiar las

categorias "oferta- demanda" (12.24X) y ‘“esfuerzo personal”

'Al hablar de los sujetos de nivel alto, medio-alto y bajo se hars
f:rz;;gct;g«;lla investigacién realizada por Diaz-Barriga, Agullar, Hernandez et
a : .
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{22.44%). Sin embargo, se observé una clara distincién entre dos
grupos de edades: los medianos reportan que la diferencia en
remuneracién entre una persona y otra se debe al "tipo de trabajo"
que desempefian (58.82%); por su parte los adolescentes se refieren
a la "educacién o preparacison" (44.44%) como el factor principal
para que se de la diferencia en la remuneracién del trabajo. (Ver
tabla y grafica B8),

- GUADALUPE H. (8 afios), [vende pistaches) ®"~lPor qué unas

personas ganan mAs dinero gue otras? Unos sf{ le echan mas

ganas y otros no".

~ CARLOS 0. (9 afies), (vende dulces) "Porque algunas se

esfuerzan mads y ganan mas".

~ CARLOS G. (11 afics), [vende dulcesl. "Porque depende del

trabajo que tengan®.

- ANDERSON (14 afios), f{ayudante de jardinerol. "Porque estéan

mejor preparados... as{ es un mejor trabajo".

También se pregunté iquién es el que le paga a la gente que
trabaja y de dénde se obtiene el dinero para pagarles? El 22.91%
dijeron que los "familiares" son quienes les pagan, mencionando a
los padres principalmente, esta respuesta fue dada sobre todo por
el grupo de los chicos (de 7 a 9 afios obteniendo un 37.5%),
mientras que el 77.8% reporté que son los “"patrones” quienes les
pagan a la gente que trabaja para ellos.Cuando a los sujetos se
lespidié que explicaran el origen del dinerc para realizar dicho
pago, se encontré una tendencia creciente conforme aumenta la edad:
el 10.20% “no sabe" de dénde se obtiene el dinero, el 28,.57% hizo
referencia a los propios ingresos que recibe el patrén por su
trabajo (reportado en mayor medida por los nifios mAs pequefios,

decreciendo este tipo de respuesta conforme aumenta la edad), el

24.48% (sobre todo odolescentes) mencionaron a instituciones de
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tipo gubernamental y bancarias, como las encargadas de proveer los
salarios a los trabajadores. Por altimo, el 36.73% respondié que
los patrones obtienen el dinero de la ganancia adquirida a través
del propio trabajo de los empleados; siendo ésta la nocién més
elaborada por los sujetos sobre el origen del dinero para el pago
de los trabajadores. Los reportes mas frecuentes de este tipo de
respuesta fueron dados por los medianos y adolescentes.(Ver tabla
y grafica 9).

- LUIS M, (7 afios), [vende periédicol. "iDe dénde crees que

saquen el dinero loe duefios para pagarles a los que trabajan?

Su mama" .

-0LIVIA (9 afios), (vende floresl." Ellos también trabajan".

- FRANCISCO (11 afios), [vende en un puestol. “De lo que

venden ~{Y a ellos quién les paga? ...los que compran las

cosas".

- JOSE R. (12 afios), {Bolerol. "El Gobierno"

- MARCO A. (15 afios). (vendedor de escobasl "Bueno, o sea, de

las cosas que vendan, segun como vendan les pagan —-iY a ellos

quién les paga? ...a los patrones pues nadie...porque la
mercancia que venden es de ellos mismos..."

- MARGARITA (15 afios), [limpia parabrisasl. "Depende de lo que

trabajemos, puede ser una fa&brica y depende del producto que

se vende, ellos tienen dinero en el banco para podernos pagar

a nosotros. ~(Y a ellos quién Ltes paga? Yo creo que vendiendo

la mercancia que vende".

Cuando los nifics y adolescentes contestan sobre las diversas
formas de c¢émo e puede obtener un trabajo, los resultados
obtenidos fueron los siguientes: se reportaron diversas respuestas
que fueron agrupadas en cuatro categorias y que son dadas a
continuacién con sus porcentajes globales. "Buscar trabajo” (30%),
“preparacién (38.3%), "documentacién (21.6%) y finalmente "otras”
(6.6%). En esta ultima categoria se reunieron las respuestas que
tenian muy bajas frecuencias y que seran expl icadas posteriormente.

El grupo de los chicos (7 a 9 afios) le da el mayor peso al
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simple hecho de buscar el trabajo sin tomar en cuenta otro tipo de
circuntancias y requisitos para poder conseguirlo. En cambio, en
los grupos de medianos y adolescentes hacen mayor énfasis en la
preparacién de la persona para poder obtener un trabajo
(refir{éndose en mayor medida a una preparacién de tipo
escolarizado). El tercer tipo de respueatas —que llamé la atencién-
fue la mencién de "documentos” para poder obtener un trabajo, como
serian actas de nacimiento, cartas de recomendacién, etc., (se
reporté dentro de los tres grupos de edad y de forma creciente
hacia los adolescentes); este tipo de respuesta se puede explicar
a partir de la condicién en que la mayoria de estos nifios se
encuentran, esto es, no tienen una documentacién completa, que
pueda legalizar su situacién o por el tipo de trabajo gque deseen
desempefiar (Bar Din, 199%f). Por uUltimo, dentro de la categoria de
“otras" se hizo referencla a la suerte y a la astucia como factores
que pueden influir en la obtencién del trabajo, aunque estas fueron
mencionadas como algo poco probable o que se presenta en muy pocas
ocasiones. (Ver tabla y grafica 10).

- GUADALUPE (8 afios), [vende pistachesl. "-iQue necesitas para
conseguir un trabajo? Depende de si te quieren dar trabajo o
no®. .
~ ANTONIO H. (9 afios}), (vende frutas). *“De buscar.

- OLIVIA (9 afios}), (vendedora de floresl. "Pues arreglar

papeles, fotos".

~ CRISTINA (10 afios}), [lava cochesl. "Del conocimiento que
tengan del trabajo".

- MARCO (15 afios), [vendedor de escobasl. "Pues de sus
recomendacliones, o que sea as! muy trabajador, o sea, que
muestre su desempefio en el trabajo".

Dentro de la misma nocién de trabajo una de las preguntas

realizadas fue la siguiente: ¢Todos los adultos deben trabajar?
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Los sujetos respondieron que s{ en un 85% y que principalmente lo
hacen para "satisfacer sus necesi{dades basicas”" (56.7%}: vivienda,
alimentaci{én y vestido. La frecuencia mads alta de esta respuesta se
encuentra dentro del grupo de los nifios de 7 a 9 afios y conforme
avanza la edad esta respuesta va siendo menos frecuente. Esta
respuesta se relaciona con la que se menciond anteriormente en
donde los sujetos dicen que la gente no trabaja debido a que no
tiene necesidades econdémicas, como seria el caso de las personas
ricas. Cuando hacen referencia a los "rasgos personales* (24.3%),
empliezan a manifestar respuestas en las que son tomadas en cuenta
impedimentos fisicos como sertia la edad del trabajador,
enfermedades, etc., incrementdndose este tipo de expllcaci.ones
conforme avanza la edad. Otro aspecto manejado por los medianos y
adolescentes fue la "motivacién" necesaria para desempefiar un
trabajo (8.1%), haciendo hincapié¢ en actitudes positivas hacia la
realizacién del trabajo; un elemplo de estas manifestaciones es la
mAs reportada por los sujetos‘ y seria el "echarle ganas"
Por ultimo un 10.8% de la; poblacién {bAsicamente adolescente)
reportaron las "oportuntdades" y v"es‘tilos de vida" como wuna
cuesti{én relevante para de“mitar la forma de trabajo de la gente
involucrando aspectos de tipo social como pueden ser el nivel
socioceconémico, amistades o relaciones y ciertas caracteristicas
personales necesarias (forma de vestir, comportﬂmiento,'etc.), para
poder acceder a los diferentes trabajos. A partir de lo sncontrndo,
se puede concluir que las respuestas referidas a la satiafaccién de

“necesidades bAdsicas" disminuyen conforme avanza la qdud.‘ mientras
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que la alusién a “"rasgos personales” va en aumento (ver tabla y
grafica 11}.

- ALEJANDRO (8 afios), (limpfa parabrisas] "-.Todos los adultos

deben trabajar? Si. Porque mi mamd necesita dinero... para

comprar la comida”.

- MIGUEL A. (1)1 afios), [limpia parabrisas). "Es una necesidad

para todo y para ayudar a sus hljos y a su esposa”.

- JOSE A. (13 afios), (canta en los metros). "No, no todos" -

“¢Por qué?...porque este algunos ya estan imposibilitados y no

pueden trabajar".

- MERCEDES (15 afios), [vendedora de zapatosl. "Pues yo digo

que s8i... para que en lugar de que la gente pequefia estuviera

trabajando, estudiara“.

- MACO A. (15 afies), (vendedor de escobas). "No" -lPor

qué?...ya sea por falta de trabajo o falta de recomendaciones,

© unos que no les gusta trabajar®.

Se pildié a los sujetos que explicaran éiqué hacen para vivir
las personas que no tienen trabajo? El 7.69% respondieron que los
desempleados "no hacen nada"; el 28.8% reporté que se dedicaban a
"mendigar", esto es pedir dinero en 1a calle o a familiares y
conocidos sin realizar ningin trabajo a cambio; el 9.61% dijo que
lievaban a cabo "actos delictiv&s". El 15.3% de la poblacién
respondieron que se dedicaban al “subempleo* y finalmente en la
categoria de “buscar otro trabajo* el porcentaje es del 3B.46%.
Vemos asi que la respuesta mAs representativa es la de "buscar otro
trabajo”". Los adolescentes fueron quienes ofrecieron mayor
diversidad de respuestas a esta cuestion, considerando en similar
proporcién la “mendicidad®, la "busqueda de otro trabajo“, o bien

el "subempleo",
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- ADRIANA (8 afios), [vendedora de dulcesl] "-lQué hacen para

vivir las personas que no tienen trabajo?. Estar en su casa,

esas personas son ricas".

~ OLIVIA (9 afios), [vendedora de floresl. "Se ponen a pedir

dinero son limosneros".

~ CRISTINA (10 afios), [lava cochesl. "Buscar un trabajo"

- OSCAR A. (11 afios), [bolero y vendedor de refrescosl.

*Robar".

- ARACELI (14 afios}, [vendedora de juguetesl]. "Pues del

trabajo que antes desempeffaban a lo mejor iban guardando y

mientras no tengan trabajo van agarrando de ese dinero

mientras encuentran otro".
3.5.3 GANANCIA

En este rubro se exploré la nocién de ganancia: si los nifios
explican y tienen la idea de la diferencia de dinero que debe
existir en la compra y venta de un producto para obtener beneficio
monetario de la actividad que se esta realizando, es decir, la
venta. Esta nocioén se exploré a partir del siguiente
cuestionamiento: Un nifio vende refrescos, cada refresco le costé
$500.00, len cuAnto crees que debe de vender sus refrescos? El
9.09% de los nifios reporté que se vende el producto con el mismo
costo en el que fue adquirido, mientras que el 90.90% dijo que
debe venderse el producto en una cantidad mayor a su costo. Puede
observarse que casi la totalidad de la muestra indica que se debe
vender el producto a mayor precio del que es adquirido {esto puede
verse sobre todo a partir de los 9 afios). Hay que mencionar que los
sujetos hacen referencia a una actividad que muchos de ellos han
practicado, esto es, sus respuestas las basan en la ganancia gque
ellos obtienen al realizar ventas.

Para explicar por qué deberian de dar el producto a mayor

precio, dieron las siguientes justificaciones: el 11.11% de los
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sujetos dijo que el aumento es para “"retribuir el trabajo
realizado”, en el que explicaban que deberia de ser compensado el
trabajo realizado por la remuneracién econémica que vendria a ser
la ganancia obtenida. En tanto que el 68.88% respondié que debe de
tener un costo mayor para obtener "ganancia", refiriéndose con esto
a la obtencién de una suma mayor de dinero de la que fue invertida
en el producto, manifestandose una tendencia evolutiva para esta
ultima respuesta. En el tnico grupo donde se reporté "no saber* fue
el que comprende las edades de 7 a 9 afios (8§.88%), por otra parte
se reporté al "tipo de la mercancia” en un B8.88% en la cua! los
nifios mencionaban la calidad, tamafio y la presentacién del
producto, come vcar'acterlstlcas que repercuten en la venta del

produto .y pc_:'r ‘tanto del dinero obtenido. Como ultima categoria fue

fndicada l; ""resti "16n de la mercancia® en un 2.22%, aqui los

sujetos’ explicaban que era necesarlo recuperar la inversién para

poder rest!tuir el ucto vendido, ademds de obtener una cantidad

extra por la : 'enta Estos eron los factores tomados en cuenta por

de ‘la ganancia (Ver tabla y grafica
12, '

[; va:cochesl. *=!En cuanto va a vender el
:porque as{ le costé al que los estd
a ti te costaron 500 pesos len cuanto los
em&foro?. ..en 250 pesos ~LPor qué? Porque a
e bajarfa, porque a veces no me compran y a
“Luego-dicen unos que estdn caros".

SERGIO ‘({9 afios), [ofrece serviciosl. “Como a mIl, o por
mucho ln!l quz‘njentos" -{Por qué?...porque mis caros ya no se
los. compran = LPor.qué entonces le sube de precio?. ..porque a
veces - lo Vsrgden frio y a veces no, -tY si lo vende al aismo
prqcio en que lo estA comprando que pasaria? No le gana nada,
no saca para que coma y si no vende todo plerde".
= MARIA (10 aflos), [vendedora de periédicol. "A mil pesos. —
¢Por qué?...porque son grandes. —tEl nifio los puede vender por
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mAds o por menos? Por mds, porque son grandes y luego, a veces,

no sale su cuenta",

- CRISTIAN (10 afios), [lava cochesl. “"Como en mil pesos. -iLPor

qué? Para sacarle el doble. Para que se compre otra cosa. LY

los puede vender por mas? Si. -i{Por cué&nto mAs? Por otros 500

pesos, ya le saldria lo doble, lo triple®.

— SANDRO (11 afios), [vendedor de tortas y dulcesl. "Para

ganarle... es mds, porque si no no sale para comprar mas

refrescos".

- MARGARITA (15 afos), [limpia parabrisasl). "Porque necesita

sacar ganancia para él, para poder invertir y sacar para

comer" .

Se preguntd también si se podian vender los refrescos por mas
o por menos de lo que costaron. Se encontré que el B86.20% de los
nifios contestaron que el producto puede venderse sélo por mas del
costo en que se adquirid, notandose que las frecuencias incrementan
de acuerdo a la edad (chicos 60%; medianos 100% y adolescentes
100%). Sélo un 6.89% reportaron que se vende el producto por menos
de su costo original, siendo los nifiecs de 7 a 9 afios los unicos
que dan respuestas de este tipo.

Para ver s! podifan ubicar el proceso de produccién->
distribucién->consumo del producto (el refresco)} pero sobre tode
para investigar qué tan elaborada tenian la nocién de ganancicral
que asocf{an incrementos graduales en lea compra—venta, se pregunté~'

i{en dénde se consiguié el refresco? El1 90.90%. respondié

intermediario inmediato, es decir con el vendedor ds

en los tres grupos de edad (chicos 76 4‘
adolescentes 100%) y sélo el 9. 097‘ hizo referenc!a ‘al."lugar de

origen del producto (la fAbrica) ;o

del tendero, los nifios pequsﬁo : né"pudieron responder,

sin embargo. a purtir de los 9 uﬁos los quetos empiezan a dar
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explicaciones claras y légicas de la gananela que debe obtener el
tendero por la venta del producto.

De acuerdo con lo mencionado anteriormente, se ve que el 80%
tiene idea clara.de la nocién de ganancia y que dicha i{dea se va
incrementando conforme avla edad (chicos 456.6%; medianos 93.3% y
adolescentes 100X) y sélo ‘el 11.11X de los nifios que se ubican
entre los 7 Y 9 aﬁos no tienen i{dea clara de la nocién mencionada.
El 8.88% restante se encuentran en un estado de transicién para
adqu(rir dicha’ noclqn, esto ‘es, tienen la {idea de una ganancia
propla,*pgro;nﬁ:flﬁyamenge la ganancia de terceras personas. As{,
la curenciu de‘unavﬁaclén clara de ganancia se da prlnclpalmente
en los chlcos {3 sujetos) y medianes (un sujeto}, ya que dentro del
grupo de los adolescentes. todos tienen idea clara de ganancia.

Este daib es importante menclonarlo pues coinclde qonv'iok

reportado por Jahoda (1983), ‘quien encuentra que los ninos quefi :

tienen experienciu directa en transacciones de compra-vent

de ggnanc{a., Estas 'simllltudes deben

tomados fueron los
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.prop(a ganancia y la gananéia del bro’veedloll-: (_tevn‘l‘endo que dar
estimaciones de cantidades rl;layares ° menorés ‘al costo del producto,
dependiendo si era venta o compra); en ".!:r‘arislvcién", que tuvieran
tan sélo su propia ganancia y "no tienén nocisén" aquellos que daban
una cantidad menor en la venta o no podian dar una justificacién
légica de la ganancia a la que hacian referencia. Notamos la
adquisicién de la nocién en aproximadamente la mitad de los sujetos
anteriores se corroboran estadisticamente, pues se encontré una

X'=16 .66, gl=4, p=.002.

EVOLUCION DEL CONCEPTO DE GANANCIA'

NO POSEE POCO CLARA IDEA CLARA DE
EDADES IDEA CLARA (transicién) GANANCIA
frec. x frec. % frec. %
CHICOS 7)1 ¢ 100% | --- ——= ——= ——=
8l 3 60% | 2 40% - -
9 1 11,11% 1 11.11% 7 T7.7%
MEDIANOS 10 - —— 1 25% 3 T7S%
11 —— ——— — ——— T 100%
12 = -——= —— - 4 100%
ADOLESC 13 —_— —— - ——- 2 100%
14 —_—— —-—— )= ——— 5 100%
15 ——— ——— ——= - 8 100%
TOTALES S5 11.11% 4 8.88% 36 80%

Tratando 'de comparar la valoracién y estatus atribuido al
trabajo adulto, infantil y femenil, se planteé a los sujetos lo
siguiente: un sefior lava coches, y cobra $5,000.00, por cada uno,
sf un nifio 1o hace ;‘.cuanto debe cobrar? E!l 53.19X% respondié que

debe ser u‘na,‘;antldé}iﬂ'i‘guul. squiparando el valor del trabajo del

' Ver'tadla 13y grafica 13 en el anexo.

R R RGN
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Adulto‘y el del menor, aunque también se dijo que el nifio deberia
cobrar una cantidad menor (31.91%) argumentando que los adultos
tenfan obligaciones como es el mantener a una familia. Por ultimo,
el 14.89% reportaron que el nifio deberia de cobrar una cantidad
mayor, esto es debido a su condicién de menor, expllicando que
realizaban un mayor esfuerzo.

Cuando se les pregunté, icuAnto deberia cobrar una mujer por
dicho trabajo?, la mayor parte de los nifios (66.66%), dijo que
deberian de cobrar lo mismo. El 18.18% indicaron que deberia de
ganar mds la mujer, mientras que el 15.15% indicaron un mayor pageo
para el hombre. Se ha sefialado (Diez Martinez, 1989) que la
division gsexual del'trahajo, asi como la asignacidén de los roles se
sustentan en una serie de normas y valores que son el producto de
una construccion social, sin embargo, conforme avanza la edad, los
nifios aceptan que la mujer puede llevar a cabo el trabajo que la
sociedad otorga a lo masculino. Esto es corroborado en la presente
investigacidén, al observar la categoria en la cual los sujetos
equiparan el trabajo femenino y masculino, obteniéndo los
siguientes - porcentajes: chicos 53.84%; medianos 63.63% y
adolescentes B88.88%.

3.5.4 ' NOCION.DE TRABAJO EN MENORES

Otra seccién del interrogatorio se enfocé al trabajo enlos:

menores.

Esta nocién fue indagada para sabér 8l 'lo

distinto concepto el trabajo raallzédofﬁor

los adultos, y si es que al referifﬁé
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conciencia social en relacisn a la situacién en la que se
encuentran y que tal vez compartan. Al inicio se les pregunté a los
sujetos s! conocian a otros nifios que trabajaran. El B86.66%
reportaron que s{, y que los trabajos desempefiados por estos nifios
s@ ubican en las categorias de ‘“vendedores ambulantes" y
"ofreciendo serviclos”, es decir, en los mismos que antes se les
habia ubicado a los propios entrevistados.

Ante todo, las explicaciones dadas por los sujetos del lpor
qué es que los nifios trabajan? son muy similares a las expuestas
para su propio caso, sin embargo, hacen mayor referencia a que los
otros nifios trabajan por obligacién y que generalmente es impuesto
por la familia, bAsicamente los padres. Estas explicaciones no
fueron dadas cuando se trataba de explicar por qué trabajaban
ellos, dentro del rubro "trabajo persocnal®, en el cual manifestaban
gusto y satisfaccién por el trabajo. Los sujetos reportan que la
mayor parte de los nifios trabajan y lo hacen por "necesidad" (50%),
“obligacién” (20.45%}), y a la "ayuda familtar” (13.63%) que tienaﬁ,
que realizar. Hacen referencia a’'la "motivacién" hacia el trabajo:

(9.09%) es decir man!fisstﬁn“ una superaclén personal 'y una

satisfaccién a partir de la rééllzaql#n de éste (estas requestaé '{ &

fueron dadas por -los mediqno adblascentes). Y por ﬁlt!mo;'iBS‘

sujetos indicaron la edad como Un factor {mportante para llevar a

cabo el trabajo. (6.B1X),

tabla y grafica 14 y 14'bis).

yglsgafcomo'adscuada o inadecuada. (Ver ...~
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~ SERGIO (9 afios}, [payasitol “-(Tu crees que la mayor parte
de los nifios trabaja?. Sf porque hay muchos nifios trabajando,
para sacar para comer".
- ERNESTO (10 afios), [vendedor de semillal. "Si porque si,
porque les gusta*
. ~ YENIA (12 afios), [vendedora de dulces], "Pues para comer, &1
i no, para ayudarles a sus papds".
— ISAIAS (15 afos), [limpia parabrisas). "No, estd4n todavia
muy nlfios y este lugar es muy pelligroso".
~ MERCEDES (15 a®os}), [vendedora de zapatos). “Pues si, porque
hay algunos, los que trabajan son los pobres y no les alcanza
para estudiar, sino que tienen que mantenerse ellos®. .

Con respecto a quiénes son las personas que les pagan a los
nifios por su trabajo, se encontré que el 38.77% de los sujetos
respondieron que son los "duefios" de los establecimientos y
empresas los que se encargan de remunerarlos. El 34.69% hicieron

referencia a las personas de la via publica a quienes ofrecen sus

servicios, a los que se les da el nombre de "clientes®. Otra parte: K

de la poblacién (18.36%) manifests que quienes se.encargan do

darles el pago a los nifios son los “"adultos”

informacién especifica de que tipo ‘de adulto

encurgan'de hacerlo. Flnulmente dljeron que eran los

que proporcionaban el pago a sus hlJo por tra’

edad ' aumenta yan'_":éa'mﬁia;r‘\dc;' paulaunamente

los

lnl entras

demasiado genér cas. que mayores
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ésto, se observa que entre los 7 y 8 afios la respuesta es referida
a los padres bAsicamente y hasta los 9 afios a los adultos en
general; los medianos, por su parte hacen mayor hincapié¢ en los
“clientes” a los que pueden prestar asus servicios o vender sus
productos y, por Ultimo, los adolescentes indican gque son los
duefios o patrones los que se encargan de pagarles por su trabajo.

- LUIS (7 afios), [vendedor de perfodicol "-iQuién les paga a
los nifios por su trabajo? Su pap4d o su mama“.

—~ FRANCISCO E. (11 afos), [vendedor de audifonosl. "Los que
compran® .

~ MIGUEL A. (i1 afios}, [limpia parabrisasl. "Pues el cliente
que los contrata".

- VERONICA (14 afos), ([hace limpiezal. "...el patrdn, el
Jerfe”.

Se traté de identificar nuevamente qué es no trabajar, en Qsta'

ocasién, en lo que se refiere al trabajo de los menores. Llas.

activiades a las cuales hacen referencia para indicar a qpéfk

dedican 1los nifios que no trabajan, fueron: "estudfar“ t'éﬁ +

frecuencia de respuesta tiene un comportamiento 'evolutivo' al

incrementarse con la edad (donde los chicos lo manifestaron en uﬁ

18.75%, medianos 23.52% y los adolescentes 40%) mientras«que la

categoria "Jjugar" tiene un decrement
dadas por los sujetos, hac;a la c A (chicos 43.75%;
medianos 35.29% y adolésééngé 30! uda‘éﬁ‘casa“ es puesta
como otra actividad que no 's 3 y»es importante
hacer notar como en las tres edades 0 8@ considera a las labores

realizadas en casa como trabujo (chi ° 2 SK‘Lmedianos 17.64% y:

adolescentes S5.0%). ‘En’ coqc;usién.. podsmos decir que las

actividades que son conaiderad ‘ omo’ npuestas al trabajo en,_osl

sujetos de esta poblacién, son 1as que a continuucién se reportanvi
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en porcentajes de respuesta globales: juegan, (35.84%); estudian,
(28.30%); se dedican al oclo, (15.09%); hacen quehacer démestico o
ayuda en casa (11.32%), o simplemente se dedican a pedir limosna,
(9,43%).

Aunque no se observan grandes diferenclas por grupos de edad,
puesto que la mayox;!.a antepone trabajo-juego; trabajo- estudio o
trabajo-ocio, se nota que para los pequefios y mediancs la actividad
central opuesta al trabajo es el Jjugar, mientras que para los
adolescentes es el estudiar, aunque seguida también muy de cerca
por e! juego. (Ver tablas y grafica i5).

- GISELA (9 afios), [vendedora de dulces] "-ilQué hacen los

nifios que no trabajan?). Piden !imosna"

-~ CRISTIAN (10 afos), [lava carrosl. "Nada mas Juegan".

- ROGELIO 0. (11 afios}, (vendedor de dulcesl). “"Se quedan

flojoneando o irse a la escuela®.

~ MAYRA (15 afos), [vendedora de dulcesl. "Pues estudian... o

muchos estan de vagos".

- MRGARITA (15 afios), {limipia parabrisasl). "Pues hay algunos

que estudian hay unos que ya no estudian y agarran otras mafias

como drogarse, no ir a la escuela pasdrsela en la calle, pues

Yo en eso conozco a muchos nifios que hacen eso y en eso

viven"

Cuando a los nii’iqs se les pregunta iqué opinién tienen acerca
de que los nifios trabajen? surgen respuestas muy interesantes que
no fueron anteriormentev manifestadas en ningun momento de la
entrevista. EI primei" btipo de respuesta fue dicotémica, por lo

tanto lcs menores se divldieron entre los que estaban cle acuerdo en

que los nifios trabajaran y los que no lo estaban; para que se logre

observar clar' Tcomportamlento de -esta respuesta ae

. expondrbn lo 6‘x\‘cb'eﬁta'.:)‘exs 'de las ‘tres ‘eda'des.'.’.Los ‘“su‘jetos que

1ndica§on estg‘r rd dieron las siguientes respuestas- chicos

_(8o%), nied»iénr;v' (75 33!) Y adolascantas (205)._y los resultados de
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los sujetos que no estaban de acuerdo son: chicos (20%X), medianos
(26.66%) y adolescentes (80%), se logra observar que conforme
avanza la edad los sujetos empiezan a manifestar el desacuerdo por
el trabajo de menores. Posteriormente se les pidié que explicaran
por qué su acuerdo o desacuerdo. Los sujetos dieron respuestas que
se han mantenido a lo largo de todas sus explicaciones como son: la
"ayuda familiar" (9.61%) y la "satisfaccién de las necesidades
bdsicas" (15.38%), sin embargo surgen dos tipos de respuestas que
llaman la atencén, en. primer ‘l‘uga‘r, ‘hacen referencia a la
"explotacién" del menor (34.61%)_:., y"; que -esta eg ocasfonada
principalmente por los padres’ y'q ,t‘:‘(uemjeéb la obligacién de estos
manéener a los hijos y no el mandai‘i:;:_.s:‘}"a:,'t;ahajar. Como se puede

ver en el porcentaje ésta tuvo una ,élytar'freéuencla de respuesta

dentro de las  tres edades.: Fin hai:en referencia a la

"sobrevivencia"“, 1ndlcandb q'uve‘.si trabajaran simplemente no

comerian y no podrfah vlvlr,' re puesta tuvo el mayor,

porcentaje obteniendo 40.38%. (Var tabla y grAfIca 16). B

~ GUADALUPE (8 afios) ' [ vendedora de plantas medicinales]
parece bien que los nifios trabajen? Sf-lPor: qué ‘Por
bonito trabajar”.

- MIGUEL A. (11 afios), [(limpia parabrisasl. "Pue'
ayudan a su casa, es una ayuda para ellos". s
- YENIA (12 afios}, [vendedora de dulcesl. "No, P rque
que tienen un padre que toma mucho, o algo as! por.el
que no trabaja y manda a los nifios a trabajar
malo".
— ARACELI (14 afios), (vendedora de juguetes]
teniendo padre y madre <dcémo pueden pansr a
trabajar?... pueden irle dando las cosas que: nece
= ADELAIDO (15 afios) (Vendedor de cassettesl.
qué?...porque estan muy pequefios para traba'_iar'

Para indagar las perspectivas futuras de trabajo

nifios, se les pregunté en qué pensaban trabajar \cdhﬁﬁbi‘fﬁsra‘n
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grandes. El 88.6% reportd que en el futuro tendria otro trabajo y
tan sélo el 11.3% dijo que realizaria el mismo trabajo. La mayoria
reporta, a titulo personal, la idea de cambio y moviiidad social,
manifiestan una superacién ya sea por medio del mismo trabajo o por
medio del estudio. Fueron tres las actividades laborales
reportadas: los oficlos (36.36%), los empleos (36.36%) y las
profesiones (31.81X).En términos generales, Yy observando la
frecuencia con las que fueron reportadas dentro de cada grupo de
edad se puede concluir que los chicos tienen su idea de cambio
puesta en los “"empleos", esto es, choferes, secretarias, etc., los
medianos y los adolescentes indican a las "profesiones” (sobre todo
las de médicos, abogados e ingenieros) y a los "oficios", siendo
este nltimo el que obtuvo un mayor pocentaje entre estas dos
edades. Nuevamente se ve al "oficio" como un trabajo importante,
como ya anteriormente lo habian manifestado dentro de la nocién de
"trabajo". (Ver tabla y grafica 17).
- ROBERTO (9 afios), [lava cochesl "-{Cuando seas m&s grande
piensas trabajar en lo mismo o en otra cosa, y en qué? "No. En
una fdbrica o en tiendas". . - :
- 'MIGUEL. A. (11 afios), {limpia parabrisasl. “En un centro’:
comercial de empacador o Jjardinero“. o
- YENIA (12 afios), [vendedor de dulcesl. “ingenierfa...me d
la impresién que quiero hacer eso, hacer algo de provach ‘en
la vida, para mis papds o si no a mi misma". :
- ARACELI (14 aRos), [vendedora de Jjuguetesl. "Yo p!en
otra cosa, como en meterme a estudiar una carrera...» b
trabajo de lo que llegue a estudiar".
- ABRAHAM (15 afios), [limpia parabrisas). "Aprender un of!c!o
bien, si ya que aprenden algo y ya no_ andan buscando. as{

trabajo...estarfa en mecdnica o mofleria, porque:ya as? de .
grande ganarta mi dinero y tendrifa mi dinero seguro" : -

Una de las caracteristicas a .las que se reflere Oscar. vLewis

cuando acufié el termino‘."ﬁultura de la pobreza" es a la forma de
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cémo este tipo de poblaciones tiene "una orientacién hacia el
presente", lo cual significa que su pensamiento va a lo concreto,
esto tal vez se deba a las urgencias que tienen dia con dia para
solucionar su subsistencia (Lewis, 1990). Partiendo de lo expuesto
anteriormente, el interés al realizar esta pregunta era saber si
los menores se ublcan en una dimensién histérico-temporal. Se les
pregunté si lsiempre han existido nifios que trabajan?. E]l 91.11% de
las respuestas se categorizé como “ahistéricas", ya que no
proporcionan una fecha determinada ni un lapso de tiempo con
justificaclién légica ("hace diez afios", “desde que nacisé mi papa*,
“desde el viernes", etc.), esto es, los nifios se basan en sus
pro;ﬂas vivencias sin lograr't.ener una nociénr histérico—t.empo'rel;b

las pocas respuestas "hls@éricas'" _fuéron ofrecidas por el 8.8% de

los sujetos, (sélo‘fa’dql‘e’s db_nde ‘dan e)‘cpvliqaciones de un

periodo o época histérica definida, dando

na'argument'acién‘l'égléa S

sobre la probabllidgd g
periodo de tiempo. t i
15)‘.

En comparaclén'gcy
nivel social ~med‘10—al.td,
poblacién ya que cqn‘
respuestas "histéricas"‘ Tdes‘d
afios) y va aumentando pa

observAndose que los sujetog med

tipo de respuesta en su "inaly"ox‘-la’

mencionar ya que tal. vez secyrvd



138

marginados del presente estudio no‘:asisten con regularidad a la
escuela (sdlo 8 sujetos tienen una asistenci{a regular y es dentro
de un grupo especial para nifios que trabajan) con lo cual se puede
observar una clara diferencia entre estas dos poblaciones ya que
los sujetos del nivel medio-alto son escolarizados.

También se les pregunté: len otros paises los nifios trabajan?,
en esta pregunta se observé que los sujetos confunden la nocién de
pais y en general contestaron estados de la Republica Mexicana.
Cuando llegaron a hacer referencia a algﬁﬁ pais, mencionaban a los
Estados Unidos. En la mayoria de los casos preferia no contestar.
Los porcentajes obtenidos fueron los siguientes, no contesta o dijo
“no saber” (50%}, "confunde la noclén de pais", (25%) y'finalmente
"especifica algun pais" (25%).

- GUADALUPE (8 afios), [vendedora de pistaches) "-!Siempre han

existido nifios que trabajan? Un nifio que lo conozco trabaja

desde el viernes, vende paffales. —iDesde cuAndo trabaja, hace
muchos afios o hace poquito? ...pues ese nific ya tiene un afo
trabajando."

~ GISELA (9 aRos}), [vendedora de dulcesl). "Desde hace 50 afos

Por qué? No se".

-~ MARGARITA (15 afios), (limpia parabrisasl)l "-iEn qué otros

paises los niflos trabajan? Pues yo creo que si, si, en todas

partes que estan muy pobres. —L{En cubles? En Hermosillo yo vi

trabajando a mucho nifio haciendo lo mismo que aquf; en Tabasco

también, en muchos lados que yo conozco, en Puebla,

Cuernavaca, Cuautla hay muchos nifios trabajando de cualquier

cosa, estdan trabajando de lavaplatos, de limpiacarros,

barrifendo, de muchos tipos de trabajo."
3.5.5 NOCION DE TRABAJO Y CLASES SOCIALES
Para indagar como estos nlnos percibian el trabajo realizado

por personas de diversas clases sociales. se les pregunté LEn qué

trabajan los ricos? Se encontraron cuatro txpos de respuestas en

las que manifestaban que 195_r sr"no trabajun" (18.18%); que son
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los. "duetios” de ips establecimientos o empre;aQ donde>$e eﬁqueptranAv
ttabgjando 'i22.7é!); o Hbien que son. "profesionistas” (25%) vy
-finalmente explicaron que desempefian trabajos de '“aitc ﬁivel“
{34.09%). Este tipo de respuesta estd muy ligada con aquellas en
donde hacian referencia que la gente trabaja por necesidad, para
satisfacer sus necesidades basicas, y ta} vez a esto se deba el
hecho que piensen gque los ricos no trabajan. 5! se observa el
comportamiento de cada uno de los g;upbs ﬁe edad; se encuentra que

el grupo de los chicos reportan que’los»&ibog “no trabajan"*, los

medianos indican que desempefian Mpuést ‘de “alto nivél“ y los

adolescentes los ubican como "profeﬁibﬁistas_'o como "duefios de

negocios". Se observa claramente enil a 19, “eémo decrece
con la edad el porcentalje de'pesbuesta bre.la idea de que los

ricos nc trabajan, y por el cont me €dﬁdo,su'ubicacién

Son-interesantes las

~al.’ hacer’ una

adolescentes 'de laclase- .

ubicaﬁfu los ricos.

lﬁ definl;lds

en'medobeé'[”cﬁuhdo'indﬁchn'q

r profes{oniét&leg'uné héta.y

movilidad social®
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~ LUIS MIGUEL (7 afos), (vendedor de periodicol "—~lEn qué
trabajan los ricos? En nada. -lLos ricos no trabajan?
No...como ya tienen su casa y dinero para comprar su comida,

por eso'.
.~ YENIA (12 ados}), [vendedora de dulces). "De algo que les

beneficie mas, que les de mis como arquitectos, lngenieros o

que trabajen en una empresa..."

- MAYRA (1S5 afios), [vendedora de dulcesl. "Pues muchos son

licenciados, arquitectos... yo digo que en eso trabajan pues
: porque estén preparados".

- ADELAIDO (15 afios), [vendedor de cassettes). "Se dedican

a tener su negocio”.
Para poder comparar otras poblaciones con la estudiada en esta
investigacisén acerca de cémo conceptualizan y describen a las

personas que se les denomina "ricos" (esto es, gque tengan un. nivel

econémico y social alto), se 'les pregunts, iQué:es un

nifios de las tres edadesrle escribieron

y ‘las posesiones ‘(74'.50%)
evolutive 'c'onfg.rmfe

incremento gradual:d

sentimientos, ?e'btc‘

social vcvon
reportado po

grafica 200,
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- GUADALUPE (8 afios), [vendedora de pistachesl "—iQué es un
rico? Tienen mucho dinero... tienen coches, casas grandes".
- YENIA (12 afios), [vendedora de dulcesl. "Una gente que tiene
mucho dinero, pero en el corazén no tlene nada, es pobre, no
puede compartir nada con su familia".

- MARGARITA (15 afios), [limpia parabrisasl. "Un rico es una
persona que tlene todo, que no necesita hacer lo que nosotros
hacemos... yo siento que un rico no es feliz...".

- ABRAHM (15 afios), [limpia parabrisasl. "Los ricos quieren
humillar cas! a los pobres ya porque tlenen...humillan, pero
los ricos son los que...los que estamos humillando a ellos".

De la misma manera, cuando se les pregunta iqué es un pobre?
el 70% reporta atributos econémicos, esto es, la falta de dinero y
posesiones. Pero aqui también se logra ver un desarrollo evolut!vq

similar al anterior, siendo losf adolescentes qulenes dAn

explicaciones referidas ‘a. atrihutosi pslcolé lcos

~ OLIVIA (9 afios);..
No tener dinero...':
- MIGUEL A.7 (11: anos)
pobres tienen que
salen de su'pafs

que sufre... como viven
para otro, hay ocasione

los pobres, se diero

“oficios",

sumbempleos, se ihqf
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este tipo de trabajo es para gente dq escasos recursos econémicos.
y sin embargo el mas importante dentro del escaquén laboral. Hay
una gran diferencia que se marca entre lo que elloa pueden llegar
a ser y lo que les gustaria, esto es, por su condicién de
marginados no pueden aspirar a tener una profesion ya que esta la
relacionan con la gente de otro nivel soci{al (clase alta),
resigné&ndose a laborar dentro de los oficios como lo mAximo a lo
gue pueden llegar. Deben mencionarse algunos aspectos que

contrastan con la poblacién de la clase haja. y media-alta, ya que

en estos aparece una mayor dlversiflcac L de actividades s

laborales, tanto para el caso de los vri_c '_ os pobresi‘.
{Ver tabla y grafica 22).

— LUIS MIGUEL {7 afios), [vendedor de.
trabajan las personas pobres? En dulces, .
tacos, ostiones, nada mas" . = - BTl
- CARLOS (9 afios), ‘[vendedor de" dulces] Por ejemplo en .

conserjes...en -arreglar bicls, en: sirv!entas,, de chofsr o.v,,'
taxista" . : i

~ MARIA (10 aﬁos). (vendedora de perlédico].'
o vendedor de Jugos o cassettes". g
- EDGAR - R. (14 .:afios), [vendedor de empanadas].; "Hay
son carpinteros, albafitles, Jjardineros." . y v

~ LORENA SUSANA (14 afios), [ayudante de tenderol .'v"Pues podrla‘
ser en a.lbah‘x les, .en una fabrica, donde le pag en 1

casl la totalldad de,

95. 55’) afirma que
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responde que so6lo "algunos" son los que trabajan, (X'=3.87, gl=4,
P=.424 n.s.). Las explicaciones dadas de] por qué debtan trabajar
eran referidas a la satisfacclén de necesidades basicas, carenclas
de indole econdémica y a la ayuda familiar, ya que la situacién y
lag carencias a gque los nifios pobres se enfrentan no les deja lugar
para otra cosa, S6lo el 4.44% dijo que los nifios pobres no
trabajan.

3.5.6 NOCION DE AUTOCONCEPTUALIZACION

La autoconceptualizacién se refiere a la ubicacién personal
que un individuo hace de s{ mismo en determinada clase social. Asi
se pregunté a los sujetos c6émo se consideraban a si mismos, y la

tendencia fue a ubicarse como pobres (B80% en correspondencia con .

su condicién econémical), y tan sélo 8 nifies del total de la

poblacién {20%) se autoconceptualléaron como

"intermedios, © “regulares" Cabe destacar que estos ultimos
que se consideraban de nlvel msdio, :

regularidad a la escuela, por lo que'la escolarizacl

También es 1mportante m'

aocinl.

considerarse pob es 8o refi re Adsicamente a atributos economicos,

en este caso’a: las © re_cias ecasidades Yy falta de dinero de las‘
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que adolecen los entrevistados (68.42%) y como segundo motivo hacen
referencia a la necesidad de trabajar (15.78%), reportado
basicamente por los chicos y los medianoa. Hubo un 15.78% de la
poblacién que no respondié a la pregunta. (Ver tabla y grafica 23
y 23bis).

— OSCAR (8 afios), [vendedor de chiclesl "-!Por qué eres pobre?

Porque no tenamos dinero"

~ ALBERTO (10 afios), (limpia vidrios y barrel. “"Pug no tengo

dinero tengo que trabajar para ayudarle a mi mam&".

- JOSE (12 afios), [(bolerol "-({Tu cémo te consideras, rico o

pobre? Sf fuera rico, no estuviera aqul, como soy pobre pues

trabajo, mantengo a mi familia".

~ LORENA SUSANA (14 afios), (ayudante de tenderol.’ * Pues

normal, ni muy rica, ni muy pobre -iPor qué? Porque tengo las

comodidades que no puede tener un pobre y de un rico que no
lo puedo tener".

Para finalizar la entrevista fueron indagados aspectos
referidos a la movilidad social, se les pregunté: les posible que
que llegues a ger rico? y icémo lograrlo?. Destacan las respuestas
referidas al "“trabajo" (54.09%) y al "estudio" (24.59%) como
acciones individuales para lograrloe. En muy pocas ocasiones se
refirferon a que no era posible lograrlo (3.27%), o bien a
cuestiones fortuitas como ser{an el azar, el destino, la suerte

(6.55%), o el ahorro (6 S55%) (Ver tabla y grafiau 24).

Es importante hacer notar que dieron muy pacas respuestas de

tipo soclnl. como seria que la aocledad diera mayores oportunidades

i'arge qon otras personas, en

‘Esta -nffia ‘asisté

dentro de la clase lusdu: al igual Iﬂ de'clase baja estudiados por Diaz

Barriga et al. .
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esfuerzo y que tan sélo depende de ellos. Esto puede deberse a que
lo.s menores que trabajan reportan en menor medida aspectos
comportamentales o paicolégicos vinculados a la organizacién
. social.

- SERGIO (9 afios), [payasitol "-iTu que podrias hacer para
volverte rico? Trabajar igual y echarle ganas al estudio y a
veces buscar otro trabajo que paguen un poquito mas'.

-JOSE (12 afios), (bolerol., "Estudiando y agarrar una carrera
que sea de dfnero, Ingeniero o doctor, algo para ser alguien
en la vida".

~- MAYRA (15 afios), [vendedora de dulcesl. "“"Pues trabajar y
prepararme blen...pues rica no, porque no nos podemos volver
ricas luego luego".



CONCLUSIONES Y DISCUSION

El hombre a lo largo de su vida adquiere una gran cantidad de
conocimientos sobre su entorno social, de las perl:onul que lo
rodean y de las interacciones con éstas. Todo este conocimiento es
de naturaleza soclal y determina gran parte de la conducta humana
tanto social como cognoscitivamente.

Asimismo, la investigacién scbre la representacién vy
construccién del conocimiento social ha tenido en las ultimas
décadas gran auge, ocupando la atencién de autores como Turiel,
(1985); Kohiberg, (1976); Flavell, (1980); Piaget, (1932); Damon,
(1983); Jahoda, {(1979); Lewis, (1986); Berti vy Bombll, (1981);
Carraher, (1991) y Delval, (1989), entre otros. Hemos visto también
la generacién de importantes polémicas acerca de los mecanismos y
manifestaciones cognoscitivas asociadas a este conocimiento.

Sin embargo, se hizo evidente que hay escasa investigacién
acerca de cémo los nifios construyen dicho conocimiento social en
diversas poblaciones, siendo una de éstas la de los "marginados"®
de paises no desarrollados; lo gque ha conllevado tener poco
conocimiento de estas poblaciones, llegando a analizarlas
desventaj)osamente desde una percepcidn fmpuesta por los valores y
estilos de vida de las sociedades llamadas del primer mundo. Desde
esta vialén, no sélo ge llega a imponer acriticamente los modelos
explicativos _dgl desarrollo intelectual, sino tamhién loa

- instrumentos, ;tn:reasvby estrategias de investigacién -antes de

analizar su pertinencia enun medic social diferente (Diaz Barriga,
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1992). Por esta razén, consideramos importante situar la cond!cién
de vida en la que se encuentra la poblacién estudiada.

Como vimos, el entorno del nifio marginado de la Ciudad de México’
presenta grandes dificultades para su desarrollo favorable en los
aspectos culturales, sociales y cognoscitivos:

En primer lugar, podemos hacer mencién de la dindmica familiar
en la que se encuentran, generalmente desestructurada, con ausencia
del padre y en donde es la hija mayor la que se encarga de sus
hermanos menores; la situacién econémica obliga a los nifics a
ingresar a muy temprana edad al trabajo remuﬁerado, como
consecuencia de la mala economia familiar; sus viviendas son muy
redﬁcidas (un cuarto, una cama, etc.) en lugares inadecuados, y en
la mayoria de los casos no tienen los servlcibs.bAalcos de Agua,
luz, drenalje, vias de acceso, ’éfc. .Las investigaciones

sociodemograficas del marginado nos. lndlcaron una alta posibilidad

de hacinamiento, privacién de 195. “rvlcios b&sicos, - escasa

comunicacién entre los integrantes.de: la; _ﬁm;ﬁ;é. la utillzacién
del minimo lenguaje en la designacién: as 6
sobre todo, la escasa comunicnéiﬁn'de
desacuerdos, etc. g

Con lo anteriormente méﬁcionado s

en la que se encuentran resulta poco al n

el desarrollo de niveles’ cogn!tivos de una alta ahstraccién, dando
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como. resultado que la mayoria de los sujetos se quedan
aparentemente en un pensamiento muy especifico y concreto para
‘solucionar sus necesidades {nmediatas. Haciendo hincapié en esta
situacién social, cultural y familiar del nifio marginado pasaremos
a las conclusiones obtenidas én la investigacién de campo.

A continuacidén se daran los resultados obtenidos bajo los tres
nociones ‘que engloba el presente estudio.

En lo referente a la nocién de trabajo se encontré 1o
siguiente:
La mayoria de los nifios se autodefinen como trabajadores (86.6%),
ya que realizan una actividad por 1la cual recibep una retribucion
econémica. Indican que trabajan por necesidad, ya que la situacién
econdémica en la que se encuentran los obliga a realizar dicha
labor. Algunas de sus respuegtas resultan contradictorias, comoc la
expresada, cuando los niﬁo; y adolescentes se refieren a su propio
trabajo manifiestan satlsfaccién por su realizacién, aunque esto
parece ser mds una raspuesta de aparfencia y de resignacién que de
convtccién. ya que cuando hucen comentarjios acerca de "otros" nifios

que trubajan. se muestru su desacuerdo y aparece la idea de

explotacién a gy expllcando que la mayoria de las veces es la

_yorta a actividades no esenciales, siendo éstas
las qheﬁ!n@iéén‘séib un segmento de toda su actividad laboral sin

" serla mis {mpértante. Los adolescentes, principalmente, nombraron
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actividades consideradas como esenciales, las ‘é‘qéle‘s‘f'dévs'i:x:iﬁeﬁ“lc
fundamental en su trabajo. T : i

La definicién de trabajo manifestada pof n\iestl"a poblacién se
vincula con la retribucién monetaria que se oﬁtiene de éste, siendo
la respuesta de tipo anecddético y funcicnal. Sélo aquellas
actividades en las que se obtiene una remuneracién son consideradas
como trabajo dejando de lado todas aquellas por las cuales no se
recibe una retribucién econémica (por ejemplo, quehacer doméstico,
estudio y juego). Este tipo de respuestas ha sido reportada por
otras poblaciones estudiadas (Djez-Martinez y Corona, 1989), las
cuales igualmente no consideran al quehacer doméstico y al estudio
com6 trabajo. Por tanto, tal vez se pudiera llegar a considérar
una posible equiparacién entre trabajo y retribucién econdmica

{trabajo=actividad retribuida econémicamente).

En cuanto a la valoracién y status atrlhqlldc; al’

adulto, infantil y femenil, la mayoria asimila.sl trabajo realizado

per los tres; mientras que‘}a n_\inrdrl'a a
basada en aspectos colﬁo »la':‘ ‘ecvla:_‘
responsabilidades que cada iur;‘o Md'e
respecto al status labdrd;,' l'és‘.,sv;x

los pequefios se refieren aly'v';;ro;‘:ii,o.‘_trabajo

los medianos a los oficios y‘l:és. ad

grupos. Esta es una constante én

‘una  divisién laboral eht’re "lﬁs nuevumenf;;.-.
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consideran que los oficios son el trabajo de mayor rango que pueden
desempefiar los pobres (clase social baja), mientras gque las
profesiones y puestos empresariales estan destinados a las personas
ricas (clase alta).

En estrecha relacién con el escalafén laboral se encuentran
lag respuestas dadas sobre las distintas remuneraciones que se
obtienen por 1la realizacién de diverctos trabajos. Los sujetos
enfatizan que para obtener un melor trabajo y por consecuencia un
melor pago la persona debe de adquirir mayor preparacién por medio
del estudio. También ofreclieron otras respuestas, en las que hacian
mencién al tipo de trabajo a realizar, al esfuerzo personal y a la
posible oferta-demanda del trabajo.

Cuando se refirieron al dinero que obtienen por su trabajo, la
poblacién ofrecié una cuantificacién de sus ingresos con respuestas
realistas (85.36 %); expresando cantidades y explicaciones légicas
para el uso de éste; por lo tanto, se puede decir que tienen un
control bastante exacto del d‘lnero que ganan y de las cantidades
requeridas para poder >cubrlr sus necesidades. Este resultado es
contrario a lo obtenidq";en"‘otras investigaciones, en las que los
sujetos reportan un'q‘onﬁgzlmll.entob deficiente en las cantidades de

dinero de uso cyctld!‘.anvb is,to tal vez se deba a lo postulado por

las tecorias cultur.al Co‘le y Scribnsr, 1977; Monscovici, 1984)

las cuales ponen de manlflesto la lmportancia del medio en el que R

15 desanvuelv rsonas para poder desarrollar mayores‘

habilldades refaridas X} aquellc en lo. que se est& teniendo unu‘

interuccién X1 tldianu 3
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Los datos tamnién indican un desarrollo en referencia a las
explicaciones ofrecidas sobre el origen del dinero con el cual se
paga a los trabajadores; es decir, los sujetos muestran una mayor
comprensién del proceso que se lleva a cabo en la economia laborai.
En este sentido, los adolescentes son capaces de explicar que las
remuneraciones econémicas de los empleados se obtienen de las
ganancias obtenidas a partir de los productos que producen o
venden.

Se concluye en términos generales que los sujetos no poseen
una nocién de trabajo totalmente estructurada, 'ya que sus
respuestas se basan exclusivamente en los beneficios econémicos que
de éste se pueden obtener.

Es postble que esta representacién que tienen de lo que es
para ellos el trabajo, se interprete como un conocimiento sltuado
en un “pensamiento concreto“’ de:acuerdo a lo expuesto por Pjiaget
(1932), debido a qqe’, 'e‘stos‘ niﬁés mane jan con mayor frecuencia su
experiencia inmediata, el Aqux y el ahora, ademAs de carecer de.ia
experiencia eséolar que en clerta forma puede llegar a favorecer la
adquisicién de un pensamiento mAs abstracto; adnque " no ‘pbue';le
demostrarse por falta de lnvestigacbiém especifica, se p,der'lre‘ deducir
por ei anAlisis llevado a cabo en algunos estudi&svrealizédos cbn
pobiaciones escolarizadas, ’

Dado que el dinero es el pﬂncipal'instrumenﬁo"dé ‘intercambio

econémico en la socfedad moderna y a tra ) de éste las relaciones.
de intercambio han quedado establecidas l'din ‘ro se hu convertido

en el medio indispensable para la come_ lliza§£6h'v.9 adquisicién de
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bienes y consumo (Furth, 1980), por ello, no es sorprendente que
los sujetos equiparen el trabajo con el dinero, o bien definan el
primero casi exclusivamente con la obtencién del segundo. Por otra
parte, el dinero también ha sido utilizado por la sociedad cuando
desea delimitar claramente las relaciones sociales en el Ambito
personal.

Las explicaciones dadas en referencia a la nocién de ganancia
aportan resultados muy ({nteresantes, ya gque se encontré una
adquisicison de dicha nocién a temprana edad en el presente estudio.

Por elemplo, que el 80% de los sujetos tienen una idea clara
de la nocién de ganancia, dicha idea se va incrementando conforme
avanza la edad y sb6lo el 11.11X de los nifios (que se ubican entre
7 - B8 afios), no la tienen; el 8.8 % restante se encuentra en
transicién de adquirirla {(tfenen la ldea de una ganancia propia
pero no de terceras personas). Asi, aparece una {dea clara de
ganancia a ‘partir de loa‘ 9 afios, teniendo 1la siguiente

distribucidn: uprox!ma§;mente”él'50% de los sujetos "chicos*, casi

el 90% de los "mediancs :é lo esperado, en el 100% de los
“adolescentes"”. : l

Se han enéonffad ados:'similares a 1o nhuestros en
estudios realizadoa obiacloﬁés en las cuales los sujetos =

tienen una exper!enci directa: con actlvidadas laborales y que son

miembros actlvos der
los resultados muestra

ganancta a una meno
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tienen una participacién directa en tal actividad ( 11 afios)
(Jahoda, 1983; Bert{ y Bombi, 1985).

También nuestros sujetos demostraron tener una idea bastante
clara del proceso produccién-distribucién~consumo, hablando de la
fabrica, el Intermediarioc y el consumidor final. En su mayoria,
definian claramente la actividad desempefada por cada una de la
partes de este proceso, ampliando a su vez las explicaciones y
comentarios acerca de qué es la ganancia y cual @s el manejo que se
tiene de ésta durante dicho proceso.

Los nifios de menor edad atribuyeron a las personas cercanas la
posesion de los "medios de produccién y trabajo" con una idea de
ganancia en relacién a los atributos del producto (tamafio, color,
etc.) los nifios de edades intermedias reportaron que los "medios de
produccién" son de quienes laboran ahi, y que la ganancia se
obtenia de la diferencia monetaria en la compra-venta del producto;
finalmente los adolescentes manifestaron que la posesién de los
“medios de produccién" la tenfian los empleadores, duefios o el
patrén, entendiendo la ganancia como una relacién entre cualidades,
calidad y utilidad del preducto, as{ como entre la diferencia en
los precios de compra-venta con una intencién deliberada de obtener
m&s dinero.

Los resultados obtenidos con respecto a la nocién de
desigualdad social estéan totalmer;ta reluc;onados con ol dinero, es
decir, los sujetos sostienen la. !ﬁportancla de éste en su
concepcién de dicha nocién yﬁ qué en la sociedad occidental éste

vendria a ser un rasgo mis que.se toma en cuenta en la persona, asi
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como un factor que influye en la organizacién de las clases
sociales, llegando a asociar también, rasgos de personalidad.

Si pudiéramos hablar de estereotipos manifestados en la
presente invastigaciéﬁ, diriamos que el ser pobres se asocia a
valores morales positivos mientras que el ser rico se asocia a
valores negativos., La pobreza implica la carencia de posesion de
medios econémicos Dbasicamente y la presencia de ciertas
caracterlgtlcas psicolégicas que reflejan en parte prototipos
sociales como serian la nobleza, humildad y el buen corazén.

En términos geneiales.no existe una conciencia social en eatos

sujetos, ya que atribuyen la poslcinn soclal da riqueza ] pobreza»

e'las personas realiza.

en el ”estgd{
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Barriga et al., 1989) nuestra poblacisén vde‘ 's‘u'jetos: mﬁfginados
reporta un pensamiento ahistérico y una falta.de conci'enéila social
due llaman la atenclén, ya que se pensaria todo io contrario por la
situacién en la que se encuentran. Se puede pensar que este tipo de
limitaciones &e debe a un mecanismo ‘de defensa para poder
sobrellevar de la mejor manera una situﬁch‘o_n tan precaria (Cueli,

1980); por otro lado, se hace referencla a que la falta de

escolarizacién es un obst&culo !mpor ',tg;‘pa_ra. la adquisicién de

este tipo de nocliones (Taracena, 1990 Mata’ ' " £1989). .Sin . ‘
embargo, los sujetos’ tiene " se
refiere a la autoconceptuali

sitvan como "pobres" en:su m

pobres como otros nifios. que
pueden considerar “pobres"

encontrado en el estudi

en donde la pboblac’ié‘nﬂ.

Asi,
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para vivir o a la nocién .de ganancia. Se puede decir que la
experiencia directar es un factor importante para la adquisicién
temprana de determinadas nociones sociales, que en este caso serifan
la nocién de ganancia, el valor del dinero, la
produccién-distribucién-consumo de los productos y algunos aspectos

sobre el trabajo.

De esta manera, con base en larevisiédn teérica y el estudio .

de campo se concluye que las nocione v'soéiaies indagadas en esta

poblacién presentan a grandgsv" rhégos las mismas secuencias 'dé

desarrollo del conoc!miehtdfééﬁ o8 po'zj'fél ‘enfoque psicogenético. -

‘marginados: presentan’ una

1o ‘¢lal concuerda éon 16
postulado por Pilaget. (1§32 )

cambios de la conceptualiz

comple’t“‘ars co

Estgs“ "aprlo')vd
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los procesos cognoscitivos no son adiferentes delun§~cd{£urgia otra,

sino gue estos procesos pueden ser benefic[adq stacdlizados

por aspectos soclales. Esto es, admitiy.

procedencia de las estructuras

Afirmamo:
exploratorio i
abren fn‘ué.v’g x|

sobre eg(e tem

México);’

Comb_. yA

siendo’ >nuve' tro“ob

cultural ““l nﬂ:t.iy
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manera, generar otras investigaciones que puedan recabar mayor
informacién acerca de las nociones aqui investigadas, logrando con
esto, obtener mayores resultados.

Aeimismo, es importante aclarar que se presentaron factores
limitantes en la realizacién de la presente investigacién y que
resulta valioso informar: el tamafio de la muestra fue reducido,
esto se debié al dificil acceso con 10s nifios, ya que son sumamente
cautelosos de encontrarse con personas que los lleven a
instituciones para nifios que no tienen hogar y por el temor de ser
sancionados por las personas que los gmplean o conérolan {en el
caso que los tengan). ' ‘

La mayoria de las entrevistas fueron realizadas en la via
publica, lo cual dificulté en gran madtda el desarrollo de la
misma; ésta al ser de tipo explorutor&o indagé "diversos aspectos
del conocimiento social que resultaron ser muy enriquecedores al
tratarlos como una introduccién a los diferentes conceptos
sociales, pero que dada su amplitud, no pueden llegar a dar mis que
una explicacién aproximada de cémo se adquieren dichas nociones.

Se sugiere que para investigaciones posteriores sean retomados
cada uno de los rubros indagados por separado y,cbn‘un_hnﬁlisis

profundo y delimitado.

Ademds es aconsejable tomar . an“cuénta de

investigacién de  campo  que se profundi

familiar y escolar de estos nifios en’ forma par

enfoque etnogr&flco como de corte: cognoscxtivo
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También seria conveniente diversificar la estrategia de
indagacién tentrevista puramente verbal} dado que son sujetos menos
familiarizados a este tipo de intercamhio interpresonal, 1o cual
los pone en desventaja en relacién a los sujetos escolarizados y de
clase media. Podrian incluirse dilemas, l&minas, juegos u otro tipo
de actividades de simulacién para indagar nociones como las aqui
estudiadas.
Finalmente, es relevante considerar a otras investigaciones
realizadas y anteriores al presente trabajo, las cuales abarcan
estudios transculturales éxplorando el peso de factores sociales

(Diaz Barriga, et al., 1989).
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ANEXO 1



ENTREVISTA

ENTREVISTADOR | NOMBRE:
TRASNSCRIPTOR. FECHA:
FECHA: EDAD:
FECHA DE NACIMIENTO:
SEXO:
' ESCOLARIDAD:

CON QUIEN VIVE:
OCUPACION DE LAS PERSONAS:
EN QUE TRABAJA EL NIROD:

TRABAJO PERSONAL
1.4TG trabajas?
2.¢En qué trabajas?
3.4Te gusta trabajar?

4,451 te dieran a escoger entre trabajar Yy no trabajar cual
escogerias? -<iPor qué?

5.¢Explicame qué haces en tu trabajo?
6.¢4Por qué trabajas? (Para qué trabajas)
7.iS1empre que trabajas recibes dinera?
8.4En qué lo empleas? (Utllizas)

8.<4Cuante dinero neceslta! por (..........) para hlcer nqu.lln ‘an
lo que lo utilizas? . :

10.%Qué sucede cuando no trabajas?



CONCEPTUALIZACION DEL TRABAJC

11,4Qué es trabajar? (Qué es el trabajo o qué quiere decir
trabajo? . . o

12.4Por qué trabaja la gente? ( para qué )

13.¢Quienes son los que trabajan y quienes no trabajan?

14.4Qué trabajos conoces?

15.4Quée tipos de trabajos te parecen a ti mas importantes?

16.<4En qué trabajos ge gana menos dinero?

17.4En qué trabajos se gana mas dinero?

18.<Por qué unas personas ganan m&s dinero que otras?

19.4TG crees que todas las personas que trabajan en un mismo
lugar ganan fgual?

-.¢Eso te parece bien? -¢Por qué?

20.<Quienes son los que le pagan a la gente que trabaja?

21.éDe d6nde sacan el dinero para pagarles por su trabajo?
-¢Y a @llos quién les paga?

22.¢De qué depende que una persona pueda conseguir trabajo?

23.2TG crees que todas las personas mayores (aduitos) tienen

trabajo?
~¢Todos los adultos deserdn trabajar?

24,¢Qué hacen para vivir las personas que no tienen trabajo? (que
han perdido su empleo) .

GANANCIA

25. Un niRo vende refrescos en los semaforos, cada .refresoc le
cuesta $500.00 ¢En cuanto dienero. crees tG que &1 vende cada
refresco?
-Par qué?

26.4D6nde consigue los refrescos?

27.4Y cudnto crees tG que le cost6é cada refresco (...al sefor de
la tienda, camibn repartidor, etc.)

28.Un sefor lava coches y cobra $5000.00 por cada uno, s{ un ni%o
lava coches <Cuanto crees . tG que debe cobrar por cada coche que
lava? ) .

~Por qué?

29.51 una mujer lo lava écuanto debe de cobarar?



TRABAJO EN MENORES

30.Conoces a otros nifos que trabajen?
~éan qué?

31.4TG crees que la mayor parte de los nifos trabajan?
-éPor queé?

32.4Quién les paga a los ni%os por su trabajo?
33.4Qué hace los ni%os que no trabajan?
34,4Te parece bien a tf{ que los nifos trabajen?

35.4TG crees que deberian trabajar todos los nifos?
-¢Por qué?

36..Cuando seas mayor o mads grande plensas seguir trabajando en’
) o en otra cosa?

(
~¢En qué? <Por qué?
37..Siempre han existido nifos que trabajen?

38,<.Desde cuando crees tG que hay nios que trabajen?
39.iHace muchos a%os habia ni%os que trabajaran?

40.ZEn otros paises los nifios trabajan?
~4Cuailes? <SPor qué?

TRABAJO Y CLASES SOCIALES

41,4En qué trabajan los ricos?

42.,4Qué es un rica?

43.¢En qué trabajan los pobres?
44,..Qué es un pobre?

A5.2TG crees que los ni%os ricos trabajan?
-¢En qué?

46,éTG crees que todos los ni#os pobres trabljan?
~¢En qué? &Por qué?

AUTOCONCEPTUALIZACION

47.TG c6mo te consideras a ti mismo. éRico o ﬁobr.?'
-4Por quet . A

48,4TG qué podrias hacer para volverte rico?
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TESIS SIN PAGINACION

COMPLETA LA INFORMACION



TABLA Y GRAFICA 3

CUANTIFICACION DEL DINERO

GRUPOS NO CUANTIFICA ND REALISTA | REALISTA
CHICos Fr 3713 1713 8/13

% 23.07 7.68 69.23

MED]ANOS Fr o 1713 12713
* o 7.89 82.30

ADOLESCENTES Fr o 1715 14715
% 0 6.66 83.33

CUANTIFICACION DEL DINERO
MUESTRA: MENORES QUE TRABAJAN

PORCENTAJES
120
100
80
60
4041 2307
20" 7,69 7,69 6,86
] [*] [¢] 7
0 ; T
NO CUANTIFICA NO REALISTA REALISTA
CATEQORIAS
Il cHicos MEDIANOS  [CZJ ADOLESC

PAEGUNTA BBID




TASLA Y GRAFICA &

NOCION DE TRABAJO

GRUPOS NO TAUTO- |EJEM. DE | CONSE
SABE LOGICO | TRABAJO CUENCIAS
CH1COS Fr | a/15 5/15 1/18 5/15
= 26.66 33.33 6.66 33.33
MED 1 ANOS FR | 1715 3/15 2/15 9/15
% 6.66 20 13.33 59.8
ADOLESCENTES | Fr |2/18 2/18 o 14718
% (11.14 11.11 0 77.77
MUESTRA: MENORES QUE TRABAJAN
PORCENTAJES
100 -

80"

60

40

20

NO S8ABE

H cHicos

PREQUNTA 11

nun

88—
o e 1|

TAUTOLOGICO EJEM DE TRABAJO CONSECUENCIAB

CATEGORIAS

XN MEDIANOS

[ apOLESC




TABLA ¥ GRAFICA S

QUIENES TRABAJAN

GRUPOS PERSONAS PERSONAS EN OTRAS
INMEDIATAS GENERICO

CHICOS Fr 3714 9/14 2714
% 21.42 64.28 14.28

MEDIANDS Fr 7716 6716 3718
% 43.75 37.5 18.75

ADOLESCENTES | Fr arzsv 5717 29/17
% 17.64 29.41 52.84

QUIENES TRABAJAN
MUESTRA: MENORES QUE TRABAJAN

CATEQORIAS

PERSONAS INMEDIATAS

PERSONAS GENERICO

OTRAS -}

0O 10 20 30 40 50 60 70 80
PORCENTAJES

Ml cricos KNimeoianos [apoLesc

PREQUNTA 13




TABLA ¥ GRAFICA ©

QUIENES NO TRABAJAN

GRUPOS FAMILIA |NO ACT.EX RASGOS
RES NECESITA CLUYENTES | PERSONALES
CHlIcoSs Fr 2714 3714 1714 8/14
% 14.2 21.42 7.14 57.14
MEDIANOS Fr 8/15 3715 3715 3715
% A0 20 20 20
ADOLESCENTES |Fr 2720 8/20 2720 8720
% 10 /40 10 A0
MUESTRA: MENORES QUE TRABAJAN
PORCENTAJES
70
BZ.14.
60 :
507 40
40
301 2142 20
20 |4 : re—
L j0 xL
10- \
o : A\
FAMILIARES NO NECEBITA ACT.EXCLUYENTEBRASQGO PERSBONAL

IR cHIcos

PREGUNTA 13818

CATEGORIAS

MEDIANOS

[ ApoLesc




TABLA Y GRAFICA 7

QUE TRABAJOS TE PARECEN MAS IMPORTANTES

GRUPOS EL SuUB OFIC10S |ATRIBU PROFE
PROPIO | ENPLEOS TOS SJIONES

CHICOS Fr 7718 5718 3719 1719 3719
x 36. 84 26.31 15.78 5.268 15.78

HEDiANOS Fr 2717 /717 5/17 5717 2/17
x 11.76 17.64 28.41 29.41 11.76

ADOLESCENTES | Fr o a3/18 7718 3718 5718
% o 16.6 38.88 16.66 27.77

CATEGORIZACION DE TRABAJO

MUESTRA: MENORES QUE TRABAJAN
PORCENTAJES

Wl cHicoS

CATEGORIAS

MEDIANOS [] ADOLESC




TABLA Y GRAFICA ©

REMUNERACION DIFERENCIADA

GRUPOS OFERTA-DE | ESFUERZO | TIPO DE | PREPARA-
MANDA TRABAJO CION
CHICOS Fr a/14 3714 7/14 [
% 28.57 21.42 50 0
MED1ANOS Fr 1717 5717 10/17 1717
% 5.88 29.41 58.82 5.88
ADOLESCENTES |Fr 1/18 3718 6718 8718
% 5.55 16.66 33.33 A4.484
MUESTRA: MENORES QUE TRABAJAN
PORCENTAJES
70
68,82
80 - 5
50 . 44,44
40
|_28,87 29,41
30 21
2041
10 888,08 —

ORERTA-DEMANDA [EBFUERZO

PREQUNTA 18

Hl cHicos

MEDIANOS

TIPO DE TRABAJO  PREPARACION
CATEGORIAS

[ apoLEsc




TABLA Y GRAFICA ©

COMO SE OBTIENE EL DINERO

GRUPOS NO SABE | INGRESOS INSTITU- GANANCIA
PROP10S CIONES OBTEN1DA
CHICOS Fr 1/15 7/15 3715 4/15
% 6.686 46.68 20 26.6
MED1ANOS Fr 2/17 a/17 3/17 8/17
% 11.76 23.52 17.64 47.05
ADOLESCENTES |Fr 2/17 3/17 6717 8717
x 11.76 17.64 35.28 35.28

COMO SE OBTIENE EL DINERO
MUESTRA: MENORES QUE TRABAJAN

PORCENTAJES

80 -

50 46,66

%0 L

20
n761,76

10|88

NG 8ABE  INGREBOB PROPIOS INBTITUCIONES GANANCIA OBTENIDA
CATEGORIAS

Ml cHicos MEDIANOS [ ADOLESC

PRAEGUNTA 21




TABLA Y GEAFICA 10

DE QUE DEPENDE QUE UNA PERSONA PUEDA CDNSEGUIR TRABAJO

GRUPOS BUSCAR | OTROS DOCUMENTACION PREPARA-
CION
CHICOS Fr 9/16 1716 2/16 2716
= 56.25 6.25 12.25 12.25
MEDIANOS Fr 6717 o 4/17 7717
% 35.28 2] 23.52 A1.17
ADOLESCENTES | Fr 3/27 3727 /27 14727
% 11.11 11.11 35.92 51.85

REQUISITOS PARA TRABAJAR

MUESTRA: MENORES QUE TRABAJAN

PORCENTAJES

(YR S 1)

o1,

4 04,88

BUSCAR

M cHicos

FRAEGUNTA 22

TACION ACION

CATEGORIAS

MEDIANOS 3 ADOLESC




TABLA Y GRAFICA 11

POR QUE TRABAJA LA GENTE

GRUPOS NECES1DAD RASGODS OPORTU- MOTIVA-
PERSONALES NIDAD CIiON
CHICOS Fr 10712 1712 1/12 (]
% 83.3 8.33 8.33 ]
MEDIANOS Fr 7/9 179 o 1/9
% 77.7 11.2 2] 11.2
ADOLESCENTES |Fr 4/16 7/16 3716 2/16
% 25 43.75 18.75 12.5

POR QUE TRABAJA LA GENTE
MUESTRA: MENORES QUE TRABAJAN

CATEQORIAS

NECEBSIDAD

RABGOS FERBONALES

OPOATUNIDADED

MOTIVACION

L] 190

40 as
PORCENTAJES
H chicos MEDIANOS ADOLESC




TABLA ¥ GRAFICA 12

OBTENCION DE GANANCIA

‘GRUPOS ND TIPO DE | RETRIB | RESTIT. GANAN
SABE__ | PRODUCTO | TRABAJO | PRODUCTO | CIA
CHICOS Fr | as18 ar’1s 1715 [} 7715
% 26.6 20 6.66 1] 48.66
MED1ANOS Fr| o 1/14 2714 [ 11714
% [ 7.14 14.28 1] 78.57
ADOLESCENTES | Fr | © o 2716 1716 | 13716
% [ [ 12.5 6.25 | 81.25
MUESTRA: MENORES QUE TRABAJAN
CATEGORIAS
NO BABE
CARAC.PRODUCTO
RETRIBUCON TRABAJO
RESTITUCION PRODUCTO
QANANCIA
0 20 40 [[] ao 100
PORCENTAJES
Wl cHicos XY MEDIANOS ADOLESC

PAROUNTA 280




TABLA Y GRAFICA 13

IDEA CLARA DE GANANCI1A

GRUPOS NO POSEE IDEA | TRANSICIDN [SIDEA CLARA
DE GANANCIA DE GANANCIA
CHICOS Fr 5715 3715 7/15
% 33.33 20 46.66
MEDI1ANOS Fr (] 1715 14715
% [+] 6.66 93.33
ADODLESCENTES | Fr [+] o 15715
% (Y o 100
MUESTRA: MENORES QUE TRABAJAN
PORCENTAJES
120
100
100+ —
a0 ¢
SOJ’ 48,
a0 = i
20 6.6
. ] 4] i
0-
NO POSBEN IDEA TRANSICION IDEA CLARA
CATEGORIAS

B cHicOSs

FRARGUNTA 27BI8

MEDIANOS

ADOLESC




TABLA ¥ GRAFICA 14

TODOS LOS NIRGS TRABAJAN

GRUPOS ALGUNOS NO S1
CHICOS Fr 4/12 1712 |7/12

* 3.33 8.3 58.3

MED1ANOS Fr 1714 5714 |8/14
% 7.1 35.7 {57.1

ADOLESCENTES Fr 1714 8/14 |5/14
x 7.1 57.1 {35.7

TODOS LOS NINOS TRABAJAN
MUESTRA: MENORES QUE TRABAJAN

FRECUENCIAB

70

LiOlnd

40"
80

“1
ol

Il cHicOs

PREQUNTA 39

NO
CATEGORIAS

L. )

ALGUNOS

MEDIANOS ADOLESC




TABLA Y GRAFICA 14 BIS

POR QUE TRABAJAN LOS NIRNQOS

GRUPOS NECES! OBLI1GA- MOTIVA AYUDA | EDAD
DAD CION CI1ON FAM
CHICOS Fr 7714 5714 [o] ] 2714
% 50 35.71 o o 14.8
HEDIANOS Fr 7714 2/14 2714 3714 o
x 50 14.28 14.28 { 21.42 o
ADOLESCENTES Fr 8716 2/16 2/16 3716 1716
x 50 12.85 12.5 18.75 6.25

POR QUE TRABAJAN LOS NINOS
MUESTRA: MENORES QUE TRABAJAN

FRECUENCIAS
00
©® e s
o0 !
40 28,71
30
242
201 o0 10,00
10 ]
o
o

NECESIDAD  OBLIGACION MOTIVACION AYUDA FAMILIAR
CATEGORIAS

R cHicos

PREQUNTA 81Bl8

EDAD

MEDIANQS ADOLESC




TABLA Y GRAFICA 15

ACT. NINOS QUE NO TRABAJAN

GRUPOS MENDI- |VAGAN- |JUEGAN | AYUDAN ESTU-
GAN CIA CASA DIAN
CHICOS Fr 3716 17186 7/18 2/18 3/16
% 18.75 6.2 A43.75 12.5 168.75
MED1ANGS Fr 1717 3717 6/17 /17 a4/17
% 5.88 17.64 35.28 17.64 23.52
ADOLESCENTES |Fr 1/20 4/20 6/20 1/20 8/20
L 5.0 20 30 5.0 A0

ACT.NINOS NO TRABAJAN
MUESTRA: MENORES QUE TRABAJAN

PORCENTAJES
s
.78
Yy
a0
20
20 -
20 (—18.2. Ll ® hLL o 38,
1.,

10 N

o

MENDIGAN  WMAGANCIA JUEGAN  AYUDAN CASA  ESTUDIAN

CATEGORIAS
Hll cHicos MEDIANOS ADOLESC

FREOUNTA 833




TABLA ¥ GRAFICA 38

POR_QUE DEBEN TRABAJAR LOS NIROS

GRUPOS NO EXPLOTA- | SOBRE- ISA’I‘ 1S-
DEBEN CION VIVIR FACCION
CHICOS Fr o] 5715 7715 3/18
% o 33.33 AG.68 20
MEDIANOS Fr [} 4/18 10718 4/18
% (] 22.22 55.55 22.22
ADOLESCENTES | Fr 5/18 9/19 4719 1/19
= 26.31 47.36 21.05 5.26

LOS NINOS DEBEN TRABAJAR

MUESTRA: MENORES QUE TRABAJAN

PORCENTAJES
70
[T 588
so -1 — 4
0+ i
| 108 nee
20"
10 28
L4 o
0 —L
NO DEBEN EXPLOTACION GOBREVIVENCIA BATISBFACCION
. CATEQORIAB
Bl cHicos MEDIANOS ADOLESC

PREQUNTA 848




TABLA ¥ GRAFICA 17

EN QUE PIENSAS TRABAJAR

GRUPOS OFICIOS EMPLEDS | PROFES1ONES
CHICOS Fr 5716 9/186 2/16
% 31.25 56.25 12.50
MEDIANOS Fr 3714 7/14 4714
% 21.42 50 28.57
ADOLESCENTES Fr B/14 o 6714
% 57.14 0 A2.85

EN QUE PIENSAS TRABAJAR
MUESTRA: MENORES QUE TRABAJAN

PORCENTAJES
70
w0t i THRES
80
so - 42,88
40 nes
80 e
ro d 1,
10 .
L]
P
OFICIOS EMPLEOS PROFESIONES
CATEGORIAS
R cHicOos MEDIANOS ADOLESC




TABLA ¥ GRAFICA 18

NOCION DE TI1EMPO HISTORICO

GRUPOS AHISTORICOS HISTORICOS
CHICOS Fr 15715 o
% 100 o
MEDIANOS Fr 15715 [+]
] 100 [+]
ADOLESCENTES Fr 11715 A/15
] 73.33 26.66

NOCION DE TIEMPO HISTORICO
MUESTRA: MENORES QUE TRABAJAN

PORCENTAJES
120 -
00 w06
100 4"
00"
00
7
a0
2o
[
o N T
AHISTORICO HIBTORICO

CATEQORIAS
H cHicos MEDIANOS ADOLESC

PREQUNTA 37




TABLA Y GRAFICA 19

EN QUE TRABAJAN LOS RICOS

GRUPOS NO PROFESIO- DUEROS {P. DE ALTO
TRABAJAN NISTAS NIVEL
CHICOS Fr 6715 2/15 3715 4/15
% 40 13.33 20 26.6
MEDIANOS Fr 2/18 4/18 3/18 8/18
% 11.11% 22,22 16.66 50
ADOLESCENTES |Fr (1] 5711 4711 2/112
% [1] 45.45 36.36 168.18

EN QUE TRABAJAN LOS RICOS
MUESTRA: MENORES QUE TRABAJAN

PORCENTAJES
40
w0 =
. 42,42
40 -4
20
20
20 4
" 13.
10
J o
[]
NO TRABAJAN  PROFESIONISTAS DUEROS P. ALTO NIVEL
CATEGORIAS

W cHIcos MEDIANOS ADOLESC

PREGUNTA 49




TABLA ¥ GRAFICA 20

QUE ES UN RICO

GRUPOS ATRIBUTOS ATRIBUTOS
ECONOMICOS PS1COLOGICOS
CHicOos Fr 12/14 2714
% 85.71 14.28
MEDIANOS Fr 14/17 3717
% 82.35 17.64
ADOLESCENTES Fr 12/20 8/20
% 60 40

QUE ES UN RICO
MUESTRA: MENORES QUE TRABAJAN

PORCENTAJES

100 ~

8.1

e AT

LA

ATRIBUTOS ECONOMICOS ATRIB PSICOLOGICOS
CATEGORIAS

B cHicos MEDIANOS 2] ADOLESC

PREQUNTA 42




TABLA Y GRAFICA 21

QUE ES UN POBRE

GRUPOS ATRIBUTOS ATRIBUTOS
ECONOQMICOS PSICOLOGICOS
CHICOS Fr [13/17 a4/17
% 76.47 23.52
HED1ANDS Fr 13716 3s18
81.25 18.75
ADOLESCENTES Fr 11719 8/19
% 57.89 42.10

QUE ES UN POBRE
MUESTRA: MENORES QUE TRABAJAN

PORCENTAJES

100
2128

20.47-
dd

IOJ'

LA

ol anes

ATRIBUTOS ECONOMICOS ATRIB PSICOLOGICOS
CATEGORIAS

I cHicos MEDIANOS  [ZZ] ADOLESC

PREGUNTA 46




TABLA ¥ GRAFICA 22

EN QUE TRABAJA EL FOBRE

GRUPOS SUBEMPLEOS OFtCl0S
CH1COS Fr 11713 2713
% 84.61 15.38
MEDIANOS Fr 9/14 5/14
% 64.28 35.71
ADOLESCENTES Fr 3712 9/12
% 25 75

EN QUE TRABAJA EL POBRE
MUESTRA: MENORES QUE TRABAJAN

PORCENTAJES

100 ~
84,01

80
2428

a0~

40"

SUBEMPLEOS OFICIOS
CATEGORIAS

I cHicos MEDIANOS ADOLESC

PREGUNTA 48




TABLA Y GRAFICA 23

AUTOCONCEPTUALIZACION

GRUPODS NIVEL MEDIO POBRES
CHICOS Fr 2714 12714
x 14.26 85.71
MED1IANOS Fr 3714 11714
% 21.42 78.57
ADOLESCENTES Fr’ ar12 8/12
L3 25 75

AUTOCONCEPTUALIZACION
MUESTRA: MENORES QUE TRABAJAN

\\\\

\

CATEQORIAS
M cHicos MEDIANOS ADOLESC

PREQUNTA 47




TABLA ¥ GRAFICA 23 BIS

RAZONES DE AUTOCONCEPTUALIZACION

GRUPOS NO SASE (PORQUE ATRIBUTOS
TRABAJAN ECONQMICOS
CH1C0S Fr 1713 3743 8713
% 7.60 23.07 69.23
MEDIANOS Fr 4714 3714 7754
= 28.57 21.42 50
ADOLESCENTES Fr 1744 0 10711
= 8.08 0 80.80

RAZONES DE AUTOCONCEPTO
MUESTRA: MENORES QUE TRABAJAN

PORCENTAJES

100 -

st 28,87

29.07 g4

NO 8ABE POR QUE TRABAJAN ATRIBUTOS ECONOMICOS
CATEQORIAS

W cHicos MEDIANOS  [2] ADOLESC

PREGUNTA 478




TABLA ¥ GRAFICA 24

MOVILIDAD SOCIAL

GRUPOS NADA | AZAR | AHORRD | ESFUERZO [TRABA ESTU

PERSONAL _}JAR DIAR

CH1COS Fr 17191 1718 1719 2/19 12719 2/19
% 5.26 [ 5.26 5.26 10.52 63.15 10.52

MED1ANOS Fr (o] 1/18 2719 o 12719 4/18
% (Y] 5.26 10.52 0 63. 15 21.05

ADOLESCEN Fr 17231 2723 1723 1723 8/23 8/23
TES % 4.34 | 8.68 4.34 4.34 39.13 38.13

MOVILIDAD SOCIAL
MUESTRA: MENORES QUE TRABAJAN

CATEGORIAS

NADA I s
AL AZAR
AHORRO

ESFUERZO PERSONAL

(f
i
%
|
|

TRABAJAR

“AUAVUYRAVEANYATATHRRAA VAR AT AR TRV

ESTUDIAR

f
i
1
i
T

© 1° 20 a0 @ a0 L] r0 [ ]

PORCENTAJES
Bl cHicOS MEDIANOS [T ADOLESC

PREGUNTA 43
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