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PROLOGO

Todos los seres humanos Ilevan dentro de si la capacidad para ser felices y. de
esa manera. contribuir a la felicidad de sus semejantes. Sin embargo. en mi transitar
por la vida he podido ser testigo de a inmensa infelicidad que embarga a muchos -

hombres, En parte se debe a la insatisfaccidn de sus necesidades materlales bdsicas.

El destino, si as{ se le quiere Ilamar, me obligé a trabajar desde que era un --
nifio de 7 afios de edad. Desde entonces he desempefiado diferentes actividades, des-
de vendedor de "cosas" en calles y mercados, estibador de cajas y bultos en el mer-
cado de la Merced, empleado de la UNAM, dirigente sindical, militante de un partido
politico y estudiante universitario. Ni con todo lo anterior, he podido satlsfacer los
minimos de bienestar a los que tengo derecho. Cada dfa hago un esfuerzo mayor por
superarme en todos los aspectos; pero en lo econdmlco, slento un empobrecimiento
progresivo, No en vano, a los Jévenes de mi generacldn se nos denomind "la genera-
cidn perdida" porque la crisis econdmica de la década de los ochenta pospuso y si--
gue posponiendo -ya en la década de los noventa- las ilusiones y esperanzas de mu-
chos jévenes como yo. al no poder realizarnos plenamente porque la politica econd-
mica y salarfal ha sido insuficiente para cubrir, como dije antes, los minimos de ---
bienestar {salud, educacién, vivienda, empleo, alimentacion y vestido). Recordemos la
famosa frase de Carlos Marx "No se puede hacer religién nl clencia con el estémago
vacfo", Estoy segura que este sentir, tamblén lo comparten conmige los mds de 40

millones de mexicanos que viven en la pobreza.

Ahora, sl nos ponemos a pensar en los mds de 17 millones de mexicanos que -
viven en la pobreza extrema, el panorama se pone verdaderamente dramdtico. Segu--
ramente, entre estos connacionales, se enhctuentran millones de trabajadores que per-

ciben el miserable salario minimo.



€l sufrimiento. [a faita de fe y la desesperanza que se ven cotidianamente re--
flejados en sus rostros y las de sus familias, me motivaron a realizar esta modesta
investigacidn para poner "mi granito de arena" en la busqueda de soluciones a los
ya complejos y dificiles problemas que aquejan a nuestro pals y, en particular, a -
nuestra ciudad

Quicro aprovechar este dltimo espacio para extender mi gratitud a mds perso-

nas que también contribuyeron para que se hiciera realidad una de mis principales me-
tas. Gracias por su apoyo en las diferentes etapas de thi vida a:
Mis tfas Herlinda Ferndndez e Isabel Martinez de Badillo: mi abuela Amparo Ferndn-
dez Vda. de Badlllo, mis primos José Francisco Lépez Ferndnez y Jorge David Badillo
Martinez: a mis amigos y compafieros Juan Sdnchez Vdzquez, Maximino Aguilar San--
tiago y Julio César Flores Séiis.

JORGE ZARAGOZA BADILLO

VERANO DE 1994



INTRODUCCION

A partir de la firma del primer Pacto Econdmico a finales de 1987, los trabaja-
dores han sido las principales victimes porque se les han impuesto topes a sus de--
mandas de incrementos salariales que han repercutido en una pérdida del poder ad--
quisitivo del salario. El enfoque neoliberal de estos idltimos afios plantea que no hay
necesidad de otorgar incrementos al salario mds alld del tope esteblecido por los --
Pactos porque se han reducido las tasas anuales de inflacién. Ademds, argumentan:
"sl se otorgan Incrementos salariales mds altos que la tasa de Inflacién proyectada,
corremos el riesgo de que ésta tltima regrese a los niveles de la década pasada”.
Este trabajo analiza y ve que, a pesar de la reduccion anual de les tasas de inflacldn,
el salario real de los trabajadores continua decreciendo, También, tomando en cuenta
fa relacién entre el salario nominal (SN) y el Indice de precios de la canasta bdsica
(IPCB), veremos que los salarios no son responsables de la Inflacién. Se ha tomado
el perfodo 1988-1993 para los Salarlos Minimos Legales (SML). La raz6n es que; de -
alguna forma, los incrementos que obtlenen los SML se toman como pardmetro para

determinar los aumentos a los demds tipos de salarios y sueldos.

La delimitacién de este trabajo se encuentran en que solamente se reflere a un
tipo de salario {SML), a un perfodo breve {1988-1993) y a un espacio (D.F.). No obs--
tante, la metodologia utiilzada nos puede servir para realizar investigaclones mds ---
amplias, incluso a escala nacional y para todos los tipos de salarlos y sueldos.

Con la delimitacién planteada fué suficiente para comprobar la hipétesis del trabajo:
“La politica econémica de ajustes y la firma de Pactos Econdmicos entre los diferen-
tes sectores de la economfa para controlar la inflacién y los incrementos salariales,

ha provocado la reduccidn de los salarios reales para los trabajadores de salarlo ---

minimo en el D.F." También se pudo demostrar empiricamente, a través del modelo
econométrico, que el impacto de la variable salarios nominales {SN} sobre la variable
inflacién (IPCB) es prdcticamente nulo; por lo tanto, es falso el planteamiento neo--
liberal que dice: "los lncreme;\tos salariales son el origen de la inflacion”.
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El mismo modelo, nos Indica que el orifgen de la inflacién se debe buscar en otra -
parte.

Se han hecho muchos trabajos sobre este tema tan importante y extenso.
La aportacién de este consiste en utilizar el enfoque de la econometria para contri-
buira realizar verificaciones emplricas de las teorfas que se encuentran en debate --
sobre el tema. Se desea hacer enfdsis en que el trabajo se encuentra demasiado de-
limitado. pero se hizo asf para simplificarlo. Sin embargo, a través de esta idea y
de la metodologla empleadn se pueden realizar investigdciones mds extensas y pro--
fundas, incluso, comoe se dijo, para un andlisis a escala nacional y para todos los --

tipos de sueldos y salarios.

El capitulo I, hace una desceripcidn del fendmeno. es dech, de la aplicacidn de
los Pactos a escala nacional. as{ como de las repercusiones en los salarios reales de

los trabajadores del pafs. Tambidn algunas reflexiones de (ndole social.

Por otra parte, con el propdsito de observar la tendencia de los salarios mini--
mos en el D.F., se hicleron cdlculos del salario real en el D.F. para diferentes perio-
dos de la economfa que en realidad son diferentes perfodos de Politica Econdmica:
1950-1976, 1977-1987 y 1988-1993. Se trata de hacer comparaclones y obtener resultados
de Incremento o pérdida del poder adquisitivo de los SML. Deade este primer capitu-
lo surgen las primera concluslones que sustentan la hipdtesis de este trabajo. Para -
obtener los resultados se utilizé la metodologia conocida como niumeros (ndices sim-
ples para obtener el salario real con las variables: Salario Minimo (en pesos corrien-
tes), Indice de Precios al Menudeo, Indice de Costo de la Vida Obrera, Indice de Pre-

cios al Consumidor e Indice de Preclos de la Canasta Bdsica.
El capitulo Il nos presenta una confrontacién tedrica entre el enfoque neolibe--
ral a través de la teorfa de la inflacién salarial (las reivindicaciones salariales son la

causa de [a inflacién porque incrementan los costos de produccidn) y el enfoque ---
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marxista a través de la teorfa del valor (los salarlos no son los responsables de la
inflacién porque el medio de produccién fuerza de trabajo no es un costo de produc-
cidn como los demds; los segundos sélo transmiten su valor en el proceso de pro--
duccidn a la nueva mercancia, en tanto que el primero, transmite el capital adelanta-
do a la nueva mercancia y, ademds, crea mds valor en el proceso de produccidn.

La inflacién es un fendmeno inherente al proceso de circulacidn capitallsta cuando -
los capltalistas presionan a las autoridades monetarias para obtener el plusvalor de
manera adelantada e Iniclar, lo mds pronta posible, nuevamente el proceso de pro--
duccion).

El capftulo HI, con la construcclén de un modelo econométrico, trata de cuanti~

ficar en forma de estimacidén la relacion entre las varlables salerlo mfnimo nominal
{SN) e inflacidn (IPCB) para verificar los planteamientos teédricos del capitule I,
Se aplicé el método conocido como Método de Minimos Cusdrados con la ayuda del
paquete estadistico MICRO-TSP, versién 6.54. Aunque el perfodo de mds interéds es -
1988-1994, fue necesario hacer regresiones para el perfodo anual 1977-1993 y los pe---
rfodos trimestrales 1980.1-1987.4 y 1988.1-1993.4. En el primero, la idea fue captar los
afios previos al Pacto y los afios de aplicacidn del Pacto en su conjunto; en el se---
gundo, se analizd la realacién de las variables en los afios de altas tasas de infla--
clon y; en el tercer perfoda, se analizd la relacidn de las variables con la aplicacidn
del Pacto, En los tres casos la funcidn utilizada es: IPCB, = f (SN, ).

Finalmente, se ofrecen las concluslones del trabajo.



CAPITULO §
SITUACION SALARJAL EN EL MARCO DE LOS PACTOS ECONOMICOS: 1987-1993
11, ANTECEDENTES

Partimos del aflo 1982 para encontrar antecedentes de los "Pactos", afio en que

la inflacién en nuestro pafs alcanzé la cifra histérica de casi 100%.}

El gobierno que asumid el poder en diclembre de ese afio, puso en marcha un
primer plan de estabilizaclén a corto plszo, con el propdsito de evitar un desborde
hiperinflacionario y, por otro lado, hacer frente n los pagos de intereses de ja deuda
externa, De esta forma Intentamos ublcar parte del origen de Ja que ahora conece--

mos como polltica econdmica neoliberal, 2

De las princlpales caracterfsticas de este primer plan encontraremos un fuerte
control fiscal y crediticio, un marcado descenso de los salarios reales y una progre-
siva apertura comercial, Desde entonces, igual que ahora, el gbjetivo central ha sido

el control y disminucién de {as tasas de inflacidn.

(1) Naclonal Financlera, La Economfa Mexicana en cifras, 1990, p, 529

{2) Es un enfoque moderno de una corrlente econdmica que surgié a principlos del si-
glo XVII, apoyada en el Laissez-Faire (Liberalismo Econémico). Esta corriente se
sustenta en la doctrina del derecho natural. Es decir, sl se deja evolucionar las
cosas al orden natural, se logrard un orden armdnico, ajeno a la intervencién del
Estado.
Zorrilla Arena Santlago y Mendez José Silvestre. "Diccionario de Economia”. Ed.

Qceano, 1988, México, D.F., p. 103
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A pesar de las medidas adoptadas, en 1986 nuevamente se presentd la inestabi-
lidad macroecondmica; cuando la cafda internacional en el precio del petrdleo provo-
cd pérdidas del 6% en el Producto Interno Bruto (PIB), la cuenta corriente de la ba-
lanza de pagos registré un saldo negativo y la tasa de inflacién alcanzdé un nuevo --
record histérico de 105.8% 2

Los indlcadores de la economia mexicana durante 1987 fueron determinantes pa-
ra que el gobierno propusiera una concertacion econdmica que se [lams Pacto de --
Solidaridad Econdmica (PSE). A pesar de los esfuerzos por evitar la hiperinflacién, -
en noviembre de ese afio, la inflacién acumulada alcanzé. una vez mds, un nuevo re-
cord de 125.8X 4 Inmediatamente se manifestaron las expectativas inflaclonarias pa-

ra los meses venideros,

E| primero de diciembre, el Congreso del Trabajo (CT), pldid un nuevo aumen-
to salarlal del 46%° retroactivo al 18 de noviembre, Cada dfa aumentaban los emplaza
mientos a huelgs, y se presentd la amenaza de un paro general para el dfa 15 de di~
clembre. "Coincidentemente" -ya que es sabido que los dirigentes del CT se subor-
dinan a la politica econémica gubernamental-, precisamente ese dia, el Presidente de
la Repiiblica, Miguel de la Madrid Hurtado, anuncié un acuerdo entre goblerno, em-
presarios, obreros y campesinos, medlante el cual se continuarfa el plan de establli-
zacidn.

1.2, PACTO DE SOLIDARIDAD ECONOMICA (PSE), 1987

El PSE fué firmado el 15 de diclembre de 1987° con los siguientes objetivos:
a) abatir rdpidamente la inflacién y: b) sentar las bases para el crecimiento econémi-
co. Esto se lograrfa mediante una polftica monetaria para controlar la oferta y una
politica de demanda global orfentada a evitar un eventual colapso de las medidas de

politica monetaria.

(3) Naclonal Flnanclera, op. cit,, p. §29
(4) Nacional Financiera, op. cit., p. 529
(s) La jornada, 2 de diciembre de 1987, p.3p
(6) La jornada, 16 de diciembre de 1987, p.1
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Hay que hacer enfdsls en que, de los firmantes del PSE, los "representantes” -
de los obreros y campesinos, al no vivir en las mismas condiciones econdmicas y --
sociales de los obreros y campesinos en general, aceptaron la propuesta guberna---

mental sin medir las consecuencias negativas para sus "representados”.

Los acuerdos de este PSE fueron sobre: a) precios publicos y privados de bie--
nes y servicios; b) niveles salariales; ¢} politica crediticia; d) politica cambiaria; ----

e} polftica fiscal; f) grado de apertura comercial y; g) otros.

No es objetivo de esta investigacidén analizar las implicaciones del PSE en todos
estos aspectos, sino sélamente en lo que se reflere a precios y salarlos, dado que -
estas son las dos principales variables que mds nos sirven para exdminar la pérdide
del poder adquisitivo de los salarios”.  De tal forma que se observard, en este, --
andlisis, el comportamiento de los precios publicos y privados de los blenes y servi-

cios, asf como los niveles salarlales.

Para ir observando como, desde el principio, el PSE implicd desventajas para la
clase obrera, veamos lo sigitiente: se establecieron controles a el tipo de cambio, al
salarlo minimo, a precios y terifas del sector publico y. por dltimo, a los precios --
privados de un grupo reducido de blenes bdsicos (el sector de precios controlados).
Aunque los articulos de la canasta bdsica se pudieran encontrar dentro de estos ---
blenes bdsicos, el PSE nunca establecié un congelamiento general ni sefiald una de--

terminada trayectorla para el resto de los precios del sector privado.

{7) Es la capacidad real que tlenen el dinero ¢ el salario para adquirir determinadas
cantidades de bienes y serviclos. Asf, se habla de poder edquisitivo del dinero y
poder adquisitivo del salario.



A los empresarios y comerciantes solamente se les "recomienda” no incrementar los
precios; sin embargo, todo parece indicar que los preclos del sector privado, tanto -
los "controlados" como los que no, si se han venido Incrementando ¢ De qué otro -
modo se puede explicar que la tasa de inflacign® siga rebasando los Incrementos

salariales?

A pesar de que la vigencla del PSE se establecio hasta finales de febrero de --
1988, ya se habfa proyectado un plan a largo plazo que prevalece hasta nuestros dfas.

el que. al parecer, se convertirfa en el cimiento de la politica econdmica neoliberal,

El punto de partida del PSE se establecié por medio de los llamados precios -

relatlvos o claves Iniciales que consistleron en:

a) Al siguiente dfa de la firma del PSE se Incrementaron los salarlos minimos y ---
contractuales 15%.9 y se dispuso de un aumento adicional de 2oz"’n los salarios minl-
maos a partir del primero de enero de 1988,  Se asegurd que los salarios se ajus-
taran mensuelmente a partir de marzo, segin la inflacidén previsible de los preclos
de una canasta bdslca que se definirfa, pero: “La nueva politica de otorgar Incremen-
tos salariales.. de acuerdo con la Inflaclén esperada ha deteriorado atin mds el nivel
de vida de la clase trabajadora, ya que el alza de preclos ha superado las proyeccio-
nes oficlales, de tal forma que los incrementos salariales han sido Inferiores a los

que deberfan haber sido bajo este esquema”. Esto esta produciendo un aleja--—---

(8) “La explicacion que la teorfa burguesa de la inflacion aalarial ea:
Deade el punto de viata de la produccidn, se presenta como un desequllibrio en-

tre la oferta ¥ la demanda de blenea y servicios debido a un exceso de demanda &
a un faltante de oferta, o que provoca un aumento sostenido y generallzado de -
precioa. Desde el punto de vista de la circulacién, la inflaclén se d4 como un pro-

ceso sostenido y generalizado de aumento de preclos, pravocade por el exceso de

dinero clirculante en relacién con las necealdades de pr
(9) La Jornada, 16 de diclembre de 19687
{10) La jornada, op. cit.
(1) La Jarnada, ap. cit.



miento cada vez mayor de lo que establece la Constitucion Palitica de los Estados -
Unidos Mexicanos: "Los salarios m(nimos generales deberan ser suficientes para sa-
satisfacer las necesidades normales de un jefe de familia. en e! orden material, so--
clal y cultural y para proveer a la educaclién obligatoria de los hijos” 2 "
Actualmente {1994} ¢! satario minimo on el Distrito Federal es de N$15.27 diarlos,
No hace falta ser cconomista para darse cuenta que con esa cantidad es Impasible -
cubrir las necesidades normales que especiflca la Constitucldn, Menos sl tomamos
en cuenta que la educacidn secundarta ya fue elevada a rango constitucional, Hoy,
los salarlos minimos y atros, se fijan en funcidn de los compromisos de politica ---
econoémica que tiene el Estado con el Fondo Monetario Internacional (FMI), el Ban--
co Mundial (BM) y los derivados de la Firma y ratificacién del Tratado de Libre Co-
mercioe (TLC) con Estadas Unidos y Canedd.

b) Ajuste de preclos y tarifas del sector publico y congelamiento de los mismos --
hasta el final de la concertacién a fines de febrero de 1988. En este caso se afirms,
también, que se ajustarfan de actuerdo con la inflacién proyectada, pero también es--

tas precios rebasaron y siguen rebasando la inflactdn proyectada.

¢} Los precios de los articulos de la canasta bdsica {precios controlados) se carre-

girfan en diclembre de 1987 y se mantendrfan sin cambios hasta fines de febrero de
1988. Se plantes la necesidad de hacer ajustes oportunos a estos precios, los cuales
se harfan de acuerdo con la evolucidn de los precios y tarifas del sector publico, -~

los salarios y los precios de garantfa del sector agropecuaria.

{12) Constituctén Politica de los Estados Unidos Mexlcanos, artfculo 123, apartado VI
{13) Comision Nacional de Salarios Minimos, folleto de 1994.
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Estamos de acuerdo en que los salarlos nominales'® st se han Incrementado.
También r 5 la reduccién sustancfal de las tasas de Inflacidn, Pero a pesar
de ello, los salarios reales'®  han disminuldo. Podemos deducir répidamente que --

esto se debié a una falta de ajustes equitativos y a que en la firma del PSE no se -

obligé a los empresarlos y comerciantes al congelamiento de precios privados no ---
controlados.
1.3, EVOLUCION DEL PACTQ DE SOLIDARIDAD ECONOMICA EN 1988

Durante este afio se revisd varlas veces la evolucién del PSE. el mds corto tuvo

vigencia de un mes y tres meses y medio ¢l mds largo.

S6lo se destacardn en este punto los aspectos que mds nos interesan para ---
nuestra Investigacldn:

a) Los salarfos minimos tuvieron un incremento de 8% a partir de marzo, quedando

fijo ese monto hasta diciembre, cuando tuvieron otro Incremento de 8%,

b) Aparentemente, los precios y tarifas del sector publico se mantuviercn sin altera-

ciones de diclembre de 1987 a diclembre de 1988, posteriormente se incrementaron --

(14) Salario nominal: Cantidad de dlnero que recibe el trabajador por su fuerza de ---
trabajo. De aciterdo con Marx es "la expresién monetaria del precio del trabajo”
{15) Salario real: Cantidad de mercancfas y servicios que realmente se pueden obtener

con la cantidad de dinero que se recibe. Es la relacién que existe entre el sala-

rio nominal y los precios de las mercancfas que el trabajador {obrero) consume.
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los precios de algunos bienes y servicios. Sobre los precios privados, las concertaclo~
nes realizadas hasta octubre de 1988 acordaron mantener fijos los precios de blenes
y serviclos controlados, pero se eludid toda referencia a los precios privados, en los

que se admitié muy débilmente la necesidad de ajustes que nunca se especificaron.
Notamos como por la falta de congelamlento de precios. necesarjamente e ---
presentd, implicitamente, la causa de la pérdida del poder adquisitivo de los sslarlos.
Con este hecho, a los empresarios y comerclantes se les perm.tid una libertad y fle-
xibilldad para establecer preclos a sus productos y servicios. En tanto que, al pre-
clo de la fuerza de trabajo se le han impuesto topes. Para comprobar ésto basta ci-

tar algunos datos obtenidos por el mismo Banco de México:

a) La Inflacién en enero fué de 15.5%, en mayo de 1.9%, en diciembre de 2.1%, y la In-
flacidn acumulada fué de 517X,

b) El tipo de cambio, en relacidn a 1987, tuvo un decremento de 17.3X.
c) Los precios controlados, tamblén en relacién a 1987, descendieron 4.7X.
d) El salario real decrecid 12.4%.

Vemos claramente como el descenso del salario real, en relaclén con los pre--

clos controlados, decrecid mds del doble.
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14. PACTO PARA LA ESTABILIDAD Y EL CRECIMIENTO ECONOMICO (PECE),
DICIEMBRE DE 1988

El PECE significéd una continuacidn del PSE y, por lo tanto, de la politica eco-
ndémica de corte neoliberal. Se firmd para cubrir los afios 1989 y 1990 con sélo cua-

tro etapas de acuerdos, arrojando los siguientes resultados:

a} Medidos de diclembre a diclembre, en 1989 los preclos y tarifas del sector publi-
co aumentaron 18.4X y 25.9% en 1990}6

b) En materia de salarios mfnimos no hubo ninguna alteracién respecto de lo acor--
dado, de modo que sélo aumentaron 24.9% en 1989 y 19.1X en 1990.’7 Como se puede
notar, en 1989 los salarios tuvieron ventaja con respecto a preclos y salarios del ---
sector piblico, pero en 1990 ya encontramos a los salarlos en una posiclén de des-

ventaja.

¢} El {ndice de precios de artfculos controlados crecid 14.5% en 1989 y 28X en 1990,
En este inciso se presenta une situacién simllar a la anterior. Estadfsticamente se --

comprueba la pérdida del poder adquisitivo de los salarlos.

d) El (ndice de precios de artfculos no controledos crecid 22.3X en 1989 y 30.8X en
1990. Vemos como en 1989 los salarios sélo crecieron (24 9X), ligeramente 2.6% mds

que este Indice; pero en 1990 este indice crecié 11.7X mds que los salarios.

En relaclén a la Inflacidn, se puede resumir asi: "Las tasas de inflacién men---
suales se movieron durante casi todo 1989 en el rango de 1 - 1.5 X (las excepclones
fueron enero con 2.4% y diclembre con 3.4%). slendo la inflacién anual de 19.7%,

La tasa anual que venfa bajando sostenidamente desde febrero de 1988, alcanzé un -

(16)(171181(19) Banco de México, Informe Anual 1989 y 1990, Mexico, D.F.
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piso de 16.8% en agosto de 1989, y a partir del mes slgulente comenzé una tenden--

cia ascendente que habria de prolongarse durante casl todo el afio siguiente. Este --

repunte Inflacionarlo colocé a la tasa de aumento del nivel de precios en 29.9% en --
20

1990",

Otra idea que nos explica de otra forma la pérdida del poder adquisitivo de los
salarios es la slgulente: "Los cuatro precios relativos claves, en promedio, descen---
dieron sostenldamente a lo largo de 1989 y 1990. El tipo de cambio real bajo 12X, el
salario real 15%, los precios controlados 9.6% y los precios del sector piblico 14X.
Sin embargo, con excepclén del salario minimo real, que decliné marcadamente en -
1990, estos preclos relativos tendieron a estabilizarse durante 1990 en torno a los --

2
valores alcanzados a fines de 1989".

A manera de resumen de los puntos hasta shora vistos: el PSE de diciembre de
1987 estaba precedido por un afio de ajustes en los llamados preclos relativos cla---
ves, acumulacién de reservas internacionales y saneamiento fiscal. El plan tenfa el --
objetivo central de reducir la inflacién a la mitad de la elcanzada en 1987, que fue -
de 160%."" Para ello se recurrio sl control de los cuatro precios relativos claves (tipo
de cambio, salario minimo nominal, precios y tarifas del sector piblico y un conjun-
to de precios controlados). Se establecid un punto inicia! de estos precios relativos,
similar a los que estos tuvieran, en promedio. en 1987. Al principlo. el conjunto de -
estos preclos fué suficlentemente alto, de modo que el contrel sobre estos y la ----

desinflacién fueran consistentes, en una primera fase, con una disminucion de los --

{20) Alcides José Lasa, "Tres afos de Polftica de Estabillzaclon Concertada en Méxl-
co: 1988-1990, Investigaclén Econdmica 201, julio-septiembre de 1992, p. 176

(21) Alcides, op. cit. , p. 177
(22) Ibid, p.7
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preclos relativos. A través de la concertacidn, los valores nominales de los precios
claves se ajustaron durante el programa. Los precios relativos se movieran claramen-
te hacla la baja en los primeros dos afios (1988 y 1989) mientras que en el tercero -
(1990) tendleron a estabilizarse, con excepcidn del salarioc minimo real, que contlnud
su tendencla descendente. En este dltimo aflo, el ajuste inequitativo de los preclos -
controlados y del sector publico, explica en parte el repunte Inflaclonerlo de 1990.

En promedio, los precios relativos tuvieron un descenso en estos tres afios (1988-
1990) de 27.3% 2 en ¢l tipo de cambio real, 25.8% 24 en el salario minimo real y 13.9%25
precios controlados y preclos de blenes y empresas publicas en relacién al Indlce --
Nacional de Preclos al Consumidor,

Por lo anterlormente expuesto, concluimos que la principal causa de pérdida de
poder adquisitivo de los salarlos, la encontramos en el hecho de que en los tres ---
primeros afios de concertaciones, de los cuatro preclos relativos claves, los que mds
descendleron fueron el tipo de cambio y el salario mfnimo real. Que para los propd-
sitos de nuestro trabajo nos Interesa saber cdmo y dénde se han venido reduciendo

los salarios reales.

Antes de continuar, es preciso aclarar que existe un tipo de salario que se de-
26
nomina salario medio manufacturero. Este registré un aumento acumulado de 9.5%
27
de 1988 a 1990, Pero solamente un 12X~ de la poblacién perclbe este tipo de salarlo,

por lo tanto no son representativos de los salarlos en general,

Otro comentario importante es que hasta el afio de 1990 el goblerno no habfa -
tenido serias dificultades en lograr una desinflacion rdpida, debido a la capacidad de
control que el Estado puede ejercer sobre la varlable salarios. Todavia hay capacidad
para ejercer un cierto control sobre el sindicalismo oficial, y el sindicalismo Inde---
pendiente todavfa muestra sefiales de debilidad y divisionismo. Ello nos hace pensar

que el Estado podria continuar la politica de sacrificlo de la clase obrera para bajar

(23}(24)(25)(26}(27) Banco de México, op. cit.
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los niveles de inflacidn. Sin embargo, a estas alturas, ello es ya muy peligroso ---

porque puede devenir en un estallido social de consecuencias impredecibles.

L5. EL PECE EN 1991 Y 1992

Para el mes de Junio de 1991, después de tres afios y medlo de Pactos. la situa-

cién se encontraba de la siguiente mancra:

a) Una aparente e Inclplente recuperacién econémica

b) Una notable disminucién de la tasa de inflacicn.

c) Una agudizacidn de la pérdida del poder adquisitlvo de los salarios.
d} Una recuperacldn del salario medio Industrial.

Resulta alarmante ver que a pesar de la notable disminucién de la tasa de In--
flacidn en tres afios y medio de concertaciones, hasta ese momento, el salario minl-
mo descendié a uno de los niveles mds bajos de la historia, que 560 es comparable
al de los afios 1949-1951.

Tan sélo del primero de enero de 1990 al primero de jutio de 1991, la pérdida -
del poder adquisitive de los salarios minimos fué del 16.6% 28 Dicho de otro modo,
mlentras que los preclos de articulos y serviclos se incrementaron en 41.5%2? los sa-
larios séle recibieron un Incremento de 18%8? "Durante el Pacto de diciembre de 1987
al primero de julio de 1991 el precio de la Canasta Obrera Indispensable (COI) subid
de $6,000.85 a $23,000.74; lo que significa que el Indice de Costo de la Vida Obrera

(28){29)(a0} Banco de México, Informe Anual 1990, 1991 y 1992,
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aumentd en 246%. En camblo el Indice Nacional de Preclos al Con:zumldor31 publi--
cado por el Banco de México, arrojé un incremento de 181%, 65% menos que el Indl-
ce del Taller de Andlisis Econdmico (TAE); debido, posiblemente a que se reflere a

un unlverso diferente, ya que existe un probable manejo politico del INPC","’2

33
Si consideramos que el salario nominal 6 84X , haclendo el edlculo de la

pérdida del poder adquisitivo de los salarios con el Indice del TAE, resulta que el -
salario minimo perdlé la mitad de su poder adquisitivo: 46.813.4' Pero sl se hace el
célculo con el INPC resulta una cafda de 352%% De cualquler modo, Ja conclusién es
la misma: e! abatimlento de la hiperinflacidn no ha significado {a recuperacién de --

los salarios reales.

"De 1982 al primer semestre de 1991, la pérdida actimulada del poder adquisitivo
de los salarlos mfnimos ya era del 71X. Para resarcir esa pérdida, en aquel entonces,
se requerfa un incremento de 247%, por lo que e! salario necesitaba ser de -------——-
$41,300.00 (N$41.30) diarios. en fugar de $11,900.00 {N$11.90) nominales que se paga-

36
ban en ese afio"

(a1) Liste o relacién que muestra la evolucién de los precios de las mercanclas y ser-
viclos que se venden al detalle, al menudeo. El fndice puede ser naclonal o por
cludades, y se obtiene como promedio del incremento de preclos de algunos art{-
culos y servicios representativos.

{32) Taller de Andlisis Econdmico, Facultad de Economia de la UNAM, "Andlisis Grd-
fico del Poder Adqulsitivo de los Salarlos”, Boletfn CIES, UNAM, No. 29-30, ju-

lio-octubre de 1991, p. 40.
(33) 1bid. p. 45 (34) 1bid.
(3as) Banco de México, op. cit.
{3s) Taller de Andlisis Econémico, op. cit. p. 40
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En el perfodo 1987-1991, los precios promedio de los articulos de consumo bdsi-
37
co aumentaron 2,8 veces mds de lo que se incrementd el salarlo mirimo. Ello sig-

nlificé una pérdida real de casl dos cuartas partes del poder de este.

Abordando otro punto que podria causar confusiones, veamos la slguiente cita:
"El salario medio industria! ha sufrido tamblén una notable cafda en términos reales,
aunque no tan fuertemente como el salarlo minimo. En el periodo 1981-1991 los tra--
bajadores de la Industria de la transformacidn. en promedio, han visto disminuir su
ingreso real en un 44%".38 Ya mencionamos que sdlo el 12% de la poblacion perci-
be este tipo de salarlos, No obstante estos trabajadores también han sido severa----
mente golpeados por la [lamada "Modernizacidn”, por los "Pactos” y el neoliberalis-
mo: "Los trabajadores de aquellas ramas que fueron fuertemente golpeadas, por el -
proceso de "modernizacién” y apertura econdmlica, vieron reducir sus Ingresos entre
el 36% y el 48X, porcentajes superiores al de otros trabajadores de la industria en --

a9
&u conjunto; pero Inferlores al que sufrié el salarlo minimo”.

Reclentemente se puso a discusion la posibllidad de recuperar los salarios rea-

les en base a la productividad per las nuevas condiciones de compentencia que pre--
40

suntamente se generardn con la firma del TLC Sin embm:go se percibe una si---

tuacidn que se antoja alarmente: "En 1976, la participacidn de los trabajadores en el

(37) 1bid. p. 45
(38) Ibid. p, 58
(39) Ibid, p. §9

(40) Ya se firmd, ratificé y entré en vigencia a partir del primero de enero de 1994.
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Ingreso Naclonal fue de 4-21,“ mientres que en 1989, fué de sdlo 26X 42

En el perfodo 1976-1989, simultdneamente al aumento de la productividad del trabajo
en la economfa nacional, se dié una catda de los salarios reales y en las prestacio--
nes sociales de los trabajadores, Estos dos hechos influyeron significativamente en -

el detrimento de la particlpacién de los salarios en el ingreso nacional.

La desfavorable situacidn del trabajo asalariade puede explicarse debido a que
durante un proceso sostenido de acumulacidn, los incrementos de la productividad -
tienen una relacion compleja y contradictoria con la creciente demanda de fuerza de
trabajo en sus diferentes grados de calificacidn, y con su disponibilidad, matizada -~
por la poca combatividad de los sindicatos y la politica salarlal del gobierno.

A largo plazo, un aumento en la productlvidad, que implica produclr la misma canti-
dad de blenes y serviclos con un menor nimero de trabajadores, conduce a una ma-
yor retribuclén en funcién de la interaccidn del desarrollo tecnoldgico y el Incre---
mento de la Poblacién Econdmicamente Active. Durante la recesién se suspende el -
proceso de acumulacién y se retrae la demanda en el mercado de trabejo. Si al mls-
mo tlempo, la Poblacién Economicamente Actlva (PEA) sigue creclendo y los sindica-
tos slguen débiles, los salarios reales disminuyen. Esta tendencla se agudiza en un -

marco Inflaclonario que ayuda a disimular periodicamente el deterloro.

{41) Suma de las remuneraciones de todos los factores de la produccién que intervi-
nleron en el proceso productivo de un pais: sueldos. salarios, intereses y rentas;
dividendos y ganancias no distribuidas. El Ingreso nacional se obtiene anualmente
y representa el costo de los factores productivos de blenes y servicios. El ingre-
so naclonal (IN) es lgual al producto nacional neto (PNN) menos los Impuestos -

indirectos {ii) mds los subsidios {(s), por lo que: IN = PNN - il + &

{a2) TAE, op. cit., p. 61
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Los hechos anterfores muestran un notable aumento del grado de explotacidn -
de ta fuerza de trabajo, Por ejemplo, en 1976 por cada hora que los trabajadores la--
boraban para sf mismos, trabajaban una hora veintloche minutos para los patrones y
el gobierno, Mientras que en 1989, por cada hora que trabajaban para s{ mismos, -~
trabajaban dos horas cincuenta minutos para les patrones y el goblerno. La tasa de

explotaclon creclé mds del doble en solo trece afios.

Continuando con la situacién econdmica y salartal deriva’ i de las concertacio-~
nes: "Para 1992, de acuerdo con el informe del Banco de México: se redujo conside--
rablemente el ritmo de crecimiento de la Inflacidn, aunque el logro fué mds modes-
to que el esperado a princlplos de afio, y a corto y sobre todo a largo plazo, Influi-
rd en el nivel de Ingreso de todos los mexicanos'. 48
En el mlsmo informe se aseguraba que se afianzd la elevacién ue la productividad --
del trabajo y que se habla logrado aumentar las remuneraciones medias reales por --

trabajador,

Durante todo el sexenio, los voceros gubernamentales han argumentado la recu-
peracién de los salarfos reales. Pero hay que observar que el gobieno, para hacer --
sus cdlculos, toma en cuenta todo tipe de remuneraciones; sueldos, salarlos Indus---
triales, salarlos profesionales, salarios contractuales, etc, Como nos damos cuenta,
esta es una forma disfrazada de presentar las cosas. Lo real es que los salarios mi-

nimos han sido severamente sacrificados por los "Pactos”.

En 1992 la inflacidn fué de 11.9X. La canasta bdsica se elevé 8.1%¥. Las mercan---
cias iibres 9.9%. Los servicios 17.7%, destacando el incremento de 344X para las co--

Jegiaturas, el 25% de los servicios médicos y el 14.5% para las rentas.

(43) Herndndez G. Ignacio, "La realidad econdmica segun el Banco de México, Balance
de la Estrategia en Marcha", Revista Estrategla, No. 112, p. 37
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De los pocos problemas que se reconocen en el informe, nos interesa destacar
uno que complica ain mds la recuperacién de los salarios reales: “La desaceleracidn
en el ritmo del crecimiento del Producto Interno Bruto (PIB) desde fines del tercer
trimestre de 1991...4"[.;0(10 ello con el marco de estancamiento o recesién de la econo-
mia Internacional”. Resulta que la Justificacidn fué que debido a factores exter-
nos a nuestra economla, no se lograron las metas de crecimiento del PIB previstas
en el Plan Nacional de Desarrollo 89-94 y en los Ritmos de Polftica Econémica para
1992, Desde luego que esta justificacidn tambldn sirvié para defender el PECE.

Se vi6 claramente que ante esta situacidn, a los salarlos mexicanos se les impuso --
un mayoer sacrificio. Sélo tuvieron la promesa de que algin dfa los beneficios de la

politica neoliberal se reflejarfa en la recuperacion de los salarios reales,

1.6, PACTO PARA LA ESTABILIDAD, LA COMPETITIVIDAD Y EL EMPLEO (PECE),
1992,

Este nuevo Pacto biscaba, entre otras cosas, la reducclén de la inflaclén al ni-
vel de la de su principal contraparte comercial {(Estados Unidos), y, ademds, enfatiza
los esfuerzos para el incremento de !a productividad, la competitividad y la eficlen--
cla, con vistas a enfrentar los retos creados por la firma del TLC. En este Pacto se

hace mds énfasis en la necesidad de crear empleos.

Llamé la atencién ver, que en esta etapa de las concertaciones, se deja por ——
primera vez a un lado el crecimiento de la economfa y "se reconoce" la Inviabilidad
de alcanzar y compatiblllzar en farma sostenida la establlidad y el crecimlento eco--
némicos: "Ante el déficit de cuenta corriente agudizado por la politica neoliberal y
las dificultades para financiarlo, se optd por marginar el objetivo de crecimiento pa-
ra centrarce en el de estabilidad, introduciendo el de competitividad, ante los reque-

rimientos de la apertura externa, como la representada por al TLC, con la finalidad

{44) Herndndez, op, cit., p. 39
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de reducir el déficit externo. Ninguna polftica economica puede dejar de lado el ob--
jetivo de la creacion de empleos para poder legitimarse y recibir apoyo popular.” (11)

De los puntos de este PECE nos Interesa destacar:

a) Los ajustes en algunos preclos y tarifas del sector publico; los aimentos aplica--
dos en 1993 para gasolina 11.061.“ gas 2.52,“gus licuado 3.51,“asf como el combusto-
leo, gasoleo, turbosina, electricidad, cuotas de autopista, Estos Incrementos Fueron
mds alld de un digito, donde da pauta al desatamiento de 'alzas generalizadas de precios
que rebasaron el tope programado para los salarios que fué de 77(.“55:0 se debié a
que muchas empresas que han visto sacrificado su margen de ganacias (debido a la
politica de concertacién y a la apertura externa) aprovecharon los atmentos de -
precios y tarifas del sector publico para Justificar los incrementos Jde preclos de sus
artfculos. El sector privado mexicano no estuvo en condiclones de absorver los au--
mentos de los energéticos porque no tuvieron las condiciones de productividad y de
crecimiento de ventas (en parte se debe a la pérdida del poder adquisitivo de los --
salarios porque incide en la reduccldn de la demanda efectlvn)so que les hubiera ---
permitido cumplir con los propdsitos del PECE: "Su problemdtica de rezago compe--
titlvo frente a las Importaciones, as{ como de la contraccién del mercado interno, les

impide absorver los mayores costos, ya que ello se traducirfa en mayores ganancias

{45) Huerta G. Arturo, “La fragilidad del nueva Pacto para la Estabilidad, la Corpe--
titividad y el Empleo”, Economfa Informa, Facultad de Economfa de la UNAM, -
No. 211, p20

{46){47)(48)(49) Banco de Méxlco, Informe Anual, 1993

{50) Conjunto de mercancias y servicios que los consumidores realmente adquleren en
el mercade, en un tlempo determinado y a un precio dado. La demanda efectiva
es el deseo de adquirir algo, mds la capacidad de compra que se demtestra en el

momento de comprar lo que se quiere.
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y mayores problemas de acumulacidn, lo que agrava mds sus necesidades de inversion

y modernizacién de la planta productiva. Ello oblige a las empresas a repercutir en

preclos sus mayores costos, por lo que es dfficil cumplir con los objetivos de esta--
. 51

billdad buscados.

b) Se establecié un tope salarial de 77(5?‘para todo 1993, bajo la dptica neoliberal, que
como ya dijimos es !a politica econémica impuesta por el Fondo Monetario Interna--
cional, se tiene la conviccién de que los incrementos salarlales son los que provocan
la Infloxcldn.s3 Lamentablemente, una vez mds, se sacrificaron los salarios y las ---
prestaciones soclales para lograr las metas de reduccion de las tasas de inflacidn.
El gobierno mexicano sigue afirmando que no Importa que haya topes salariales, --
ellos dicen que reduciendo las tasas de Inflaclén, los salarios ya no se deterioran --
mds. Pero esto no ha sido asf, sino al revés: es la disminucién real de los salarios
lo que se ha utilizado pera reducir la inflacién. Hasta hoy, los salarios minimos rea-
les siguen deterlorandose a pesar de la reduccién de las tasas de inflacién. Esto se
debe a la tnexistencia de niveles de productividad y competitividad cepaces de enca--
rar la competencia externa con Importaciones y para incrementar las exportaciones -

manufactureras. Se siguieron sacrificando los salarios reales, para asf reducir costos

(s1) Huerta G. Arturo, op. cit., p. 30

{52) Banco de México, op. clt.

{53) Sabemos que la discusién persiste. Por un lado hay quienes oplnan, sobre todo
los que dirigen la politica econémica, que entre otros mecanismos para controlar
la inflacién estd el de la contencién salarial. Otros, en cambio. creemos que ello
no es conveniente. En primer lugar, porque el problema inflacionario no es de -
demanda porque los topes salariales, al deprimir la demanda. Inclden negativamen-
te en el nivel de la actividad econdmica. En segundo lugar, es mds aproplada una
politica que eleve el poder adquisitivo. con su consecuente redistribucién del in--

ingreso, pues redundarfa en un aumento del nivel de la actividad econdmica.
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y mantener clerta posicién competitiva con clertos mdrgenes de ganancia. El tipo de
camblo sobrevaluado para la competitividad acentué la reduccién de los salarios rea-

les.

La mpertura externa, los bajos niveles y ritmos de productividad, el tipo de ---
cambio sobrevaluado y las consecuencias que ello origina sobre el sector externo y
la planta productiva del pafs, han obligado a mantener reducidos y decrecientes los

salarios minimos reales.

Por otra parte, se puso en evidencla, la necesidad que tiene el gobierno de re-
ducir las presiones sobre el déflcit en cuenta corrlente?“ por lo cual redujo adn -
més los salarlos reales para evitar presiones de demanda sobre las importaciones y
sobre los precios, con el propdsito de mejorar la posicidn competitiva de los nacio-
nales frente a las importaciones, y a la vez, estlmular el crecimiento de las expor--
taciones. No obtante, ni asf, se resolvid la problemdtica de ia Balanza de Pagos.

Lo clerto es que desde que empezaron las politices de contencidn salarial, ya van --
mds de diez afios de sacrificar a la clase obrera y al pueblo mexicano en general ---
¢ Hasta cudndo?

En esta parte de la investigacidn ya podemos decir cor toda seguridad que la
variable salarlos no es la causa del déficit externo ni tampoco de la Inflacién, Pero

lo mds importante es que ya tenemos Una primera aproximacidn que confirma la hi-

(s4) Esta es una parte de la Balanza de Pagos, la cual es el documento donde se re-
gistran sistemdticamente las transacclones econdmicas de un pafs al exterior, re-
presentadas por compras y ventas de mercancfas, movimientos de capital y trans-
ferencia de tecnologfa. La Balanza de Pagos incluye una balanza de mercancfas ~-
también llamada en cuenta corriente, que incorpora la importacién y exportacién

de mercancias y servicios.

- 24 -



potesis de este trabajo: "La politica econdmica de ajustes y la firma de Pactos entre
los diferentes sectores de la economfa para controlar la inflacién y contener los in-
crementos salarfales ha provocado la reduccién de los salerios reales”. Esto se com-
probard emplricamente a través de la estadfstica y la econometria en los apartados -
de este capitulo y en el HI.

Mis bien, vemos que Ia politica salarlal ha cumplido la funcién de proteger e
Incrementar las ganacias, para as( configurar niveles de acumulacién necesarlos para
impulsar la modernizacién requerida en el contexto de economfa abierta®S y la fir-
ma del TLC. lo que estd provocando mayores niveles de concentracin del Ingreso

y una mayor miseria a la mayorfa de los mexlcanos.

Al problema de los bajos salarios se agrege una deuda externa de mds de {17
mil millones de ddlares, la pérdida progresiva de la participacidn de los trabajadores
en el PIB, al pasar de 37.5% en 1981 al 24.7X en 1992. De 1980 a 1992, 80 de cada 100
nuevos empleos generados fueron informales, Existen 49 millones de pobres, 17 mi--
llones de mexicanos en extrema pobreza y salarios de sobrevivencia para nueve mi--

Hones de trubtljudores.56

Por mds que se haya reducido la Inflacidn, el ahorro nacional sigue bajo, con--
tinda la Invesién especulativa, se sigue concentrando cada vez mds el ingreso, prosi-
gue la disminucidn de los salarios reales y la Incertidumbre de la economfa es hoy

mayor ante el creciente déficit de cuenta corriente: "Ello es debido a la forma en ~-

(ss) La economia mexicana se habfa caraterizado por ser una economfa semicerrada --
hasta 1984. Pero a partir de 1985 con el Ingreso al GATT (Acuerdo General sobre
Aranceles y Comercio), en 1994 con la entrada en vigencia del TLC, se ha conver-
tido en una de las economias mds abiertas del mundo.

{s6) Quintero Martinez Armandn, STUNAM: Un Sindicato sin Cabeza, ponencia pre--
sentada en el XII Congreso del STUNAM, 24 de septiembre de 1993, p.2
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que se ha conseguldo la reduccidn del nivel de preclos en el pais, es decir. con poli-
ticas contraccionistas, de privatizaciéon de las grandes empresas publicas, de apertura
externa, tipo de cambio sobrevaluado, disminucidn de salarlos reales y altas tasas de
interés para atraer capitales, Todo esto ha afectado el crecimiento generalizado de -
la economfa, ha aumentado el coeficlente de Importacién, lo que ha reducido el efec-
to multiplicador Interno de la Inversidn sobre el ingreso, el ahorro y el empleo, ade-
mds de aumentar el déficit del comercio exterior, generando un contexto de incertl-
dumbre que proplcia la inverslon especulativa” 57 Vemos cla'amente como la for-
ma a través de la cual se ha conseguido la reduccién de la inflacién, no sélo ha sa-
crificado a los salarlos reales, sino que ha obstdculizado las condiclones de creci----
miento con altos efectos multiplicadores internos para incrementar el ahorro, la in-
versién y los salarios reales, y poder crear ‘un contexto de certidumbre favorable al

erecimiento sostenido.

1.7. OTROS PROBLEMAS DERIVADOS DE LOS PACTOS

Dadas las condiciones anterlormente descritas, se presentaron algunas respues-
tas de la clase obrera, que hasta el momento se han podido controlar a favor del -
goblerno y los empresarios. La exigencia de productlvidad por un lado, y el tope sa-
farial por otro, han provocado un conflicto que se mantiene latente y en cualquier

momento puede estallar.

El sacrificio de que ha sido victima la clase obrera a lo largo de mds de una -

década presentdé un panorama ya bastante dificil y preocupante en 1993. Se fij6 un --

(s7) Huerta G. Arturo, op. cit., p. 31
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doble tope salarial: primero la sugerencla de la Comisién Naclonal de Salarios Mini-
mos (CNSM) de asignar el aumento a los salarios minimos en $28,000.00 (N$28.00)
pesos mensuales {casi 7%), y segundo, una recomendacién —sin precedentes en la --
‘historla de los "pactos"— de que los salarios contractuales®® se ajustaran a los -
dictados de la politica econdmica imperante: reducir la Inflacién a un nivel Inferlor a
dos cifras.

Si blen lo ridfculo del monto aslgnado a los salarios minimos en aquel momen-
to (N$14.27 dlarlos)sgue tratd de justificar con argumentos tales como "el salariv mf-
nimo ya no es percibido casi por nadie". "es tan sdlo una medida de referencla”, ---
etc el caso de los salarias contractuales es muy diferente. Con esta propuesta, los
sindicatos se han enfrentado con una propuesta econdmica que han rebasado en mu-

cho el dmbito de la empresa particular.

E! rezago salarlal experimentado por los trabajadores en toda su magnitud, In-
dependientemente de su exacta cuantificacién, situé de nuevo a la demanda salarial
en un lugar destacado, enfrentando a los sindicatos a los objetivos de politica eco-

ndmica y haclendo muy dificiles las revislones salariales y contractuales,

En este caso, la bisqueda de productividad (de acterdo con la propuesta del --
PECE), con la traduicclén de sus beneficios en los Ingresos de los trabajadores sin -~
la pérdida de bilateralidad en las relaciones laborales, es otro aspecto aunado a la -

pérdida del poder adquisitivo de los salarios.

(58)Estos salarios son los que estdn sometidos a un convenio bilateral entre Sindica-
to y Empresa. Por ley se revisan, por lo general, cada dos afios. Los montos no
los asigna ni el Pacto, nl la CNSM, sino la capacidad de negociacidn del Sindica-
to y los recursos de que disponga la empresa.

{59) Comisidn Naclonal de Salarios Minimos, folleto de 1994,
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La politica econdmica se ha traducido en una agreslén directa a las Industrias que --
tienen un Contrato-Ley (contratos colectivos de trabajo). Vedmos sélo algunos casos

representativos:

a) En 1993 se revisaren los Contratos-Ley de la industria de la radio, la televisién y
el de la industria hulera, ambos con incrementos de 9.9%. Cabe destacar que en el -
caso de Ja Industria hulera, cuya reestructuracién y busqueda de productividad, la --
quisleron Intentar con la pérdida de {a bilateralidad y la abso :ién de los costos por
los trabsjadores. Asf la patronal realiz4 diferentes intentos por introduclr modifica--
ciones en el Contrato-Ley que significaban aumentos en las cargas de trabajo, dis-—-
minuclén de salarios, anulacién de la bilateralidad, etc., hasta llegar a proponer una
unica Claisula de Calidad y Productividad que, a partir de los convenlos indlviduales

en las empresas, vendrfa a sustituir el Contrato-Ley.

b) Sobresalen tambidn las revislones salariales y contractuales de las tres plantas de
Ford Motor Company en el pafs, que llevan a cabo sus revislones en forma indepen-
diente. La revisién en la Planta de Chihuahua suscité polémica al hablarse de un ---
arreglo extraordinario que rebasd el tope salarial de 9.9%, negociado separadamente

de la Secretarfa del Trabajo y Previsién Soclal {STPS). sefialdndose presiones de dsta
para que los acuerdus contractuales no rebasaran el tope de 9.94 .m Este deseniace
hizé mds dificll la negociaclén con las otras dos plantas, incluso en Hermosillo es--

tallé una huelga.

{60)Esto hublera implicado un problema muy grave para la politica econdmica porque
implicaba rebasar los acuerdos del PECE, sentando precedentes para que otros --
sindlcatos que estdn bajo el régimen de Contrato-Ley presionaran para solicitar el

mismo Incremento o mds.
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c) La revisién salarial en la Compafifa de Luz y Fuerza del Centro {CLyFC) se did a
la par de las negociaciones para la conformacion de la nueva empresa -——un motivo
mas del disgusto de algunos electricistas— y una vez obtenido un aumento salarial
de 8% directo al salario y una retabulacién, se produce una nueva fuente de conflic-
to, al ser marginados de la retabulacidn los trabajadores de los departamentos de -

Construccidn y Talleres {que quedaron en peligro de desaparecer).

d) Otro caso de interés se encuentra con el modelo de "sindicalismo concertador”, -
el Sindicato de Telefonistas de la Republica Mexicana (STRM), el que, ante las difi-
cultades conocidas de rebasar el tope salarial, ensayé mecanismos alternativos de --
mejoramiento salarial. Por un lado. las negociacienes de convenios de productividad. y

por otro, la compactacién de especinlidades ajustando los salarios al alza.

e) En los primeros meses de 1993 tuvieron lugar las revisiones salarlales y contrac--
tuales de la mayor parte de los sindicatos universitarios. En su mayoria, estos fue--
ron resueltos en el aspecto salarial con aumentos de entre 7X y 12%. En el caso de

la Universidad Naclonal Autonoma de México (UNAM), ésta vivié una importante mo-
vilizacldn de su personal académico, en distintos frentes. A finales del afio, el Sindi-
cato de Trabajadores de la UNAM (STUNAM), que es el los trabajadores administra-
tivos, le fu¢ Impuesto un tope salarial de 5X de aumento directo al salario y 2% en

prestaciones, quedando pendiente un convenio de productividad que presuntamente --
podrd mejorar los salaries, Es muy claro que el otrora STUNAM poderoso y comba-
tivo, no tuvo la capacldad para promover una movllizacién que pudiera romper con -

el tope salarial.
f) Finalmente, en lo que se reflere a las instituciones de educacidon media superior y

superior pertenecientes al subsistema de instituclones homologadas de la Secretarfa
de Educacién Pdblica {(SEP), estas llevaron a cabo su revision salarlel obteniendo un
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incremento global de 9.9%, sin que les corresponda ya el aumento que se otorga al

nivel bdsico en el mes de mayo, por lo que el rezago salarial que profesares que de
este subsistema padecen —no sdlo respecto a la inflacién acumulada, sino respecto
a los profesores del nivel bdsico— no parece haber sido superado. y si mds bien --

haber trazado un circulo vicioso.

Lo anterior son sdlo unos cuantos ejemplos de lo que ocurre incluso con los -
salarios contractuales. Como hemos estado viendo, la situaci¢.. no es menos alenta-

dora para los salarios minimos.

Otro aspecto que [lama fuertemente la atenclén son los intentos de modificar
o desaparecer los Contratos-Ley y la Ley Federal del Trabajo. Parece ser que dentro
de los planes de productividad y competencia que demanda la apertura de la econo-
mfa y la entrada en vigencia del TLC, la forma actual de relaciones de bilateralidad
a través de los Contratos-Ley representan un estorbo para elevar la eficlencia,
La idea del Estado de seguir con lr politica econdmica neoliberal ——desaparecer los
Contatos-Ley, modificar la Ley Federal del Trebajo y seguir sin cumplir con el arti-
cule 123 de la Constituclén— se ve mds clare en la firma del dltimo "Pacto” del --
sexenio de Carlos Salinas de Gortarl, firmado el 3 de octubre de 1993 con el nombre

de Pacto para la Estabilidad, la Competitividad y el Empleo (PECE).

1B. PACTO PARA LA ESTABILIDAD, LA COMPETITIVIDAD Y EL EMPLEO (PECE),
OCTUBRE DE 1993

El nuevo PECE, que se suscribié el 3 de octubre de 1993, que tendrd vigencla -
hasta el 31 de diclembre de 1994 (lo han prolongado inclusé mds alld del final del -
presente sexenlo). Las partes firmantes del Pacto fueron las mismas que en los an-

teriores, Los princlpales puntos tratados:
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a) Alcanzar en 1994 una tass de inflacién anualizada de 5%.

b) Incrementar en promedio, en 1994 de 9.52% al salario minlmo con cargo al flsco.
c} La Comisién Nacional de Salarios Minimos flj6 en diclembre de 1993 un aumento a
los salarios minimos equivalente a la inflacién esperada (5X), mds el incremento pro-

medio de la productividad.

d) Los Incrementos directos a sueldos y salarios deberan ublcarse en el nivel de la
Inflacién esperada para 1994,

e) A nivel de cada empresa Se negoclardn bonos de productividad y calidad que per-

mitan a los trabajadores participar en los beneficios de la elevacidn de la eficiencla.
f) Reduccidn del 33 al 34% del Impuesto Sobre la Renta (ISR} a las empresas.

g) Facilidad a las empresas con problemas de liquidez para pegar sus adeudos flsca-

les en parclalidades.

h) Mayor deduccidn a las inversiones en equipo anticontaminante y de vehfculos au-

tomotores.
i) La politica cambiaria se mantiene sin modificaclones.
Al término de la firma de este tltimo Pacto del sexenio el presidente de la --

Republica, Carlos Salinas de Gortarl, afirmd: "Es el mds generoso, pues se reducen

Impuestos y se incrementan los salarios reales de los trabajadores..” Sin embar-

(61) "La Jornada", 4 de octubre de 1993, p. 60
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g0, si analizamos punto por punto este PECE, podremos darnos cuenta rdpidamente,
que los acuerdos tomados no son suficlentes para restituir el poder adquisitivo de -

los salarios minimos y contractuales a por lo menos al nivel que tenfan, ya no diga-
mos en 1976, sino en 1981 {aflo previo al estallido de la crisis mds profunda de los -

ditimos afios).

Por s6lo mencionar algunos puntos, la eleminacidn y la reduccién del ISR a las
personas fisicas, se dljé que redundaré en una elevacion de lo- Ingresos de entre 7
y 10.8%. Vemos que no serfa suflciente, ya que la pérdida del poder adquisitivo de -
los salarlos minimos de 1982 a In fecha ha sido de mds de 50%,

Resulta dudoso pensar que habrd incrementos sustanciales por medio de los --
bonos de productividad, porque la forma a través de ia cual se ha conseguido la re-
duccidn de la inflacidon ha impedido las condiciones de crecimiento con altos efectos
multiplicadores para incrementar el ahorro Interno, la inversion y Jos salarios reales,

y lograr un contexto de certidumbre favorable al crecimiento sostenido.

Si hemos visto que los empresarios no han respetado los acuerdos de los Pac-
tos en el sentido de no incrementar precios, es de dudarse que la disminucién del -
ISR del 35 al 34%, sea realmente utilizado para la Inversién productiva. Mds bien --
aparece como una oportunidad para que los empresarios recuperen o incrementen su

margen de ganancla,

En lo que se refiere a la politica cambiaria actual: tenemos una sobrevaluacién
(25% aproximadamente) del peso con respecto al ddlar. Si blen origina efectos posi-
tivos sobre la reduccién del nivel de precios y las finanzas publicas, mantiene, por -
otro lado, las preslones negativas que dicha paridad cambiaria ejerce sobre la balan-
2a comercial externa. Es verdad que hoy tenemos superdvit en las finanzas pdblicas;

pero tenemos el déficit externo mds grande de la historia del pafs. Recordemos que
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una economfa sana se mide por su equilibrio en la balanza de pagos.

Podrfamos analizer profundemente punto por punto, perc no es el objetivo de -
esta investigacidn, sino mds blen demostrar la pérdida del poder adquisitlvo de los
salarios en el perfodo 1988-1993, lo cual se tratard a fondo en lo que resta de este

capftulo y los demds,
1.9. PROBLEMAS SOCIALES DERIVADOS DE LA ACTUAL POLITICA ECONOMICA

El proposito fundamental de toda politica econdmica debe ser mejorar el nlivel
de vida de la poblacién cubriendo los minimos de blenestar: alimentacisn, vestido, --
vivienda, educaclén y empleo. Por ello se hace necesarfo reflexionar acerca de los --
restltados de liberalismo soclal mexicano de los dltimos afios.

Anterformente vimos (punto L7.) que hay indicadores que amenazan con desa---
parecer los Contrato-Ley e instrumentar los Bonos de Productlvidad, los cuales =---
—seglin se dijo cuando se firmé el dltimo PECF— se aplicardn de acuerdo al crite-
rio de cada empresa o institucidn éQué nos espera con esas mcdldas?lSegummente
una lucha individualista y personal entre los proplos obreros para hacerse merece-
dores del Bono, ya que serfa la unica forma de mejorar sus Ingresos. Pero con esto,
el Estado y los empresarios (patrones), pretenden desarticular el princlpal instru--
mento de lucha de la clase obrera: la unidad a través de los sindlcatos para la de--

fensa de las Injusticias de los patrones.

Algo peor, en la frase "El pez mds grande se come al mds chico”, se puede ~-
resumir el fundamento filosdfico del neoliberalismo. Ese modo de pensar puede pe-
netrar con mds profundidad en la sociedad mexicana, Ilevandonos a una competencla
a ultranza entre nosotros mismos, para lograr sobrevivir en "la selva de asfaito” en

la que se ha convertido la Cludad de México, deterlorando atin mds la convivencla -
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sana y pacifica entre sus habitantes,

Por otro Ilado, vemos como aprovechands la economfa informal, cada dfa se In-
corporan mds nifios y mujeres, obligedos a buscar esa via para completar el raquiti-
co salario del Jefe de familia. Cuando las mujercs se ven obligadas a trabajar para -
completar "el gasto”, se deterlora también una de las instituciones mds importantes

de las tradiclones mexicanas: la famblia, considerada como la célula de la sociedad.

En lo que a la nifiez se refiere, el problema es ain mds grave, Por trabajar --
plerden su infancia, asumiendo actividades y responsabilidades que no son proplas de
su edad. En 1991: "Se registrd un total de 11 mil 172 nifios y nifias... e] D.F. produce
el 74.6X de los nifios y nifias de y en la calle de la Ciudad de México, mlentras que
los municlplos conurbados y otras citdades contribuyen tnicamente con el 25.4%.

En términos globales puede observarse que el 75.4% de la poblacidn en estudio oscl-
la entre los 12 y 17 afios de edad, y el promedio general corresponde a los 13 afios...
El censo reglstrd la existencla de 1 mil 172 nifios callejeros, de los cuales 1,020 vi-
ven en la calle y 10 mil 152 trabsjan en la calle”. ®2 Al no poder cubrlr esa impor-
tante etapa de su desarrollo personal, ese futuro adulto sufrird fuertes desequili----
brios en su personalidad, siendo presa fdcil de enfermedades emocionales que lo ---
pueden conducir a la neurosis, la drogadiccidn, el aleoholismo y la delincuencia.

Estos nifios, por lo general, han abandonado !a escuela o nunca han ido: "El mayor
nimero de respuestas relacionadas con el abandono escolar estuvo asociado a la fal-
ta de recursos econémicos, representéd un 33.4%. La segunda causa de deserciéon --
escolar se relaciona con la falta de motivacidn, que deriva de las pobres expectati--
vas de desarrolio que genera el sistema escolarizado, lo cual explica por qué el ----

32.5% de las respuestas fud: La escuela no me gusta . El 29.9% de las respuestas --

(62) Estudio Multidisciplinario realizado en 1991 por la Comislén para el Estudio del
Nifio de la Calle {COESNICA) del Departamento del Distrito Federal (D.D.F.)
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estuvo relacionada, con problemas de reprobacién (4.8%), expulsidn (9.7%), porque la
escuela estaba lejos {1%) y la falta de papeles (4.4%). El (ndice de respuestas relacio-
nadas con problemas familiares fu¢ del 3.7%, y con drogadiccién del 0.7%. Por dlti---
mo, en un porcentaje de 9.8% de las respuestas se manifiesta que el menor nunca --
fué a la escuela“.'SS

{Los que disefian la politica econdmica realmente creen que la niflez es el futu-
ro de México? Podrfamos seguir profundizando en las consecuencias soclales y hu--
manas derivadas de la pérdida del poder adquisitivo de los salarios, pero sélo pone-
mos estos ejemplos para que reflexionemos: la economfa de libre mercado, lbera--
lismo soclal (en su versién mexicana) estd conduclendo a la clase obrera mexlcana,
y al pueblo en general, a una situaclén mds miserable que el proplo salario, "traba-
jar para medio vivit". El neoliberalismo produce la enajenacién y esclavlzacldn del --
hombre a través del trabajo, es decir, "trabajar mds, para ganar mds". Esto nos hace
caer en unade las peores trampas de la “"civilizacién” y "modernizacién”: no tener el
minimo de tiempo para convivir con la familia, con los amlgos y con uno mismo.
Con ello se le Iimita al hombre la posibilidad de desarroller sus caracteristicas hu--

manas que, finalmente, son las que lo diferencian de las mdqui y los animal

(63} COESNICA., op. cit., p.p. 25 y 26
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L10. ANTECEDENTES DEL PODER ADQUISITIVO DE LOS SALARIOS DEL D.F,

Considerando que 1976 fue el afio en que los salarios reales tuvieron el mayor
poder adquisitivo registrado en la historia reclente del pafs, se estudiard un perfodo
previo: 1950-1976. En seguida el perfodo sigulente 1977-1987, ; por dltimo. el perfo--
do: 19688-1994. Todos los perfodos serdn analizados bajo la técnica estadistica Hama-
das "Nimeros Indices”

Como vimos en los apartados anteriores, la politica salarial neoliberal se ha --
circunscrito al marco del programa de austeridad convenido en el FMI y a la estra-
tegia de apertura de la economfa reorientando el aparato productivo nacional hacla
la exportacién. Desde un principio, las autoridades adoptaron una politica de conten-
cldn de los salarios reales con el propdsito de contener la demanda interna, reducir

las importaciones, y obtener un superdvit en la balanze de los pagos.

La periodizacidn que planteamos es para observar como la politica salarial ha -
sufrido modificaciones radicales asf coma en la interpretacion de su funcién politica,
De 1950 a 1982, la Inflacion fué el mecanismo utilizado para elevar las utilidades, el
ahorro y la inversidn publica y privada. En cambio, en la nueva estrategia de infla--
cién, de 1983 a 1994, se utiliza para reducir los salarlos reales mientras al mismo --
tiempo se disminuye fuertemente la inversidn piiblica, con lo cual se reduce la de--

manda interna y las Importaciones.

En su funcidn politica, los trabajadores. sobre todo los de safarios minimos. --

han soportado el peso del reajuste y la conversién econémica. Pasando a ser. una --
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vez mds, las victimas del sistema.

Hasta 1983 los aumentos salarfales se fijaban con base en la pérdida del poder
adquisitivo del perfodo inmediato anterlor, pero en la actualidad: "La nueva politica
de otorgar incrementos salariales... de acuerdo con la inflacién esperada ha deterio-
rado ain mds el nivel de vida de la clase trabajadora, ya que el alza de precios ha
superado las proyecciones oficlales, de tal forma que los Incrementos salariales han

64
sido Inferiores a los que deberfan haber sido bajo este esquema"

“El salario minimo en términos reales alcanzd su mdximo nivel en 1976 seguin
la Informacién disponible. A partir de ese afio su poder adquisitivo empezd a decli-
nar; primero lentamente, y a partir de 1982 en forma acelerada... st poder de com--
pra en 1985 era 40.1% inferlor al de 1976, y 25.1% inferior al de 1970, situdndolo a los

niveles de 1966, o sea, de hace una genemclc‘m".65

Tomando como punto de partida esta wltima nota, estudiaremos en .este aparta-
do, los tres perfodos anteriormente descritos.
L1014 METODOLOGIA
a) Se tomard al Salario Minimo Legal (SML) por conslderarse que es una categorfa

de 1o que es y ha sido la evolucién salarial en México {para nuestro caso sdlo el --

del D.F.), debldo a que determina o en torno a ¢l giran el salario base, la disper----

(64) Livas Rail, op. clt., sep. 9 de 1983

{65) Martinez H. Ifigenia "Algunos efectos de la crisis en la distribucién del ingreso
Ingreso en México®, México, Ed. Diana, 1992, p. 41
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sién salarial, los diferencialas salarlales, la tasa de cambio de los salarios, e Incluso

las negoclaciones de salarios que se dan en forma independiente.

b) Otra variable que se tomard en cuenta es el Indice de Precios al Consumidor en
la Ciudad de México para poder aplicar el método de Numeros Indices y de esa for-

ma poder calcular el poder adquisitivo de los salarios, segtin el periodo.

c) Otra variable que se utilizard es el Indice del Costo de la /ida Obrera en la Cd.
de México, el calculo bajo ese nombre sélo existe hasta 1979 porque en 1980 lo sus-
pendld el Banco de México, pero el problema se subsand obteniendo la informacidn
necesaria de los Indices de Precios y Salarios del Banco de México para los afios --
1980--1993.

6

d) En base a la férmula: "L(1/IPC) X 1001."%® obtendremos el salaric real, dividlen~

do salarlo neto anua! entre Indice de Precios al Consumidor (EPC).

e) Finalmente, y con base en la férmula antertor, dividiremos salario neto anual en-
tre Indice de Costo de la Vida Obrera (ICVO), para lograr una aproximacidn mds --
realista, tomando en cuenta que el salarlo real es la realacidn que existe entre el --

1,

salarlo nominal y los precios de Jas merc s que el trabajador consume.

(66) Stevenson William J., "Estadistica para Administracion y Economfa®, Méexico, ed.
Harla, 1981, p. 484,
- 38 -



110.2 PODER ADQUISITIVO DE LOS SALARIOS EN EL PERIODO 1950-1976

De acuerdo con la perlodizacién que han hecho de la economfa mexicana, estu-
diosos como Enrique Padilla Aragdn, Rene Villareal y Leopoldo Solis, el perfodo que
vamos a estudiar en este punto ha sido tomado casl por consenso como "modelo de
{ndustrializacién y sustitucién de importaciones”. René Villareal lo define asis "El --
modelo de sustituclén de importaclones como modelo de largo plazo, viene a carac--
terizar todo el perfodo bajo estudio (1939-1976), acompafiado de dos tipos de madelo,

modelos de corto plazo: el de crecimiento con devaluacldn-inflacién (1939-1958) y el
67
crecimiento estabilizador (1959-1976)".

Antes de inicier nuestros célculos, primero hay que hacer dos aseveraciones:

a) De acuerdo con la divisidn por dreas geogrdficas que ha hecho la Comisién Na---
clonal de Salarios Minimos {CNSM ), al D.F, le corresponde fa A.

b) De conformidad con el Decreto por el que se cred una nueva unidad del sistema
monetario de los Estados Unidos Mexicanos, publicado por el Diario Oficial de la --
Federacién el 22 de junio de 1992, el Salario Minimo General Promedio se expresa en
nuevos pesos (N$) a partir de 1993. Pero para propdsitos de nuestra investigacidn, -
nosotros lo expresamos en antiguos pesos ($).

{67) Villareal Rend, "Fl desequilibric externo en la industrializacién de México®, --
FCE, México, 1976, p. 52
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Tomando como referencla el cuadro [, obtuvimos el i, desglosando afic por --
afio y multiplicando el salario minimo dlario por 365 para obtener el salario neto ---
anual, Para los afios 1973, 1974 y 1976 en los que hubo dos diferentes cantidades, se
sumaron y se dividieron entre dos para obtener el promedio, este iltimo se multipli-
co por 365. El propasito fue poder compatibilizarlo con los cuadros Il y 1V para --
hacer los calculos de acuerdo con la metodologia planteada: "El Indice de Preclos al
Consumidor {IPC) se utiliza.., para medir el ingreso [salario reall, que es el ingreso
[salario) ajustado para cambio en los precios. De este modo, dividir e] salarlo neto
entre el valor corrlente del IPC en cualquier afio, revela‘rd el ingreso [salario real} -
para ese afio. Tamblén es posible hacer una comparacidn entre afios. Considerese un
trabajador que reclbe $10,000 de salario neto en 1970 y $§2,600 en 1974 LCémo cam-
bio su ingreso [salario] real? al dlv‘isdlr cada salario neto entre el valor del IPC de -
ese afio se obtiene el ingreso real”. De acuerdo con este método obtuvimos el ---
cuadro V, del cual obtuvimos el salario real para cada afio, asf como la comparacién
monetaria entre aflos con el Indice de Precios al Menudeo en la Cd. de México y con
el Indice de Costo de la Vida Obrera {cuadro VI),

De los calculps hechos, vemos claramente dos cosas:

a) La tendencia creciente del salaric real es mds clara en el perfodo 1950-1976 (grdfi-
ca No.3)

b) La comparacién monetaria del salario real entre 1950 y 1976 es abismal, $10,946.00
y $47.820.00 respectivamente (cuadro V).

Los resultados obtenidos con el Indice de Costo de la Vida Obrera (cuadro VI

nos revelaron una situaclién andloga a la anterior,

{68) Stevenson Willlam J., op. cit., p.p. 482-484
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a) La tendencia creciente del salarlo real para el perfodo 1950-1976 {grdfica 4).

b} La comparacién monetaria del salario real entre 1950 y 1976 es ain mds amplia, -
$10,223.00 y $51,776.00 respectivamente (cuadro VI),

"Otro tipo de ndmero fndlce, llamado relative de enlace concentra la atencisn -
en los cambios anuales. Cada preclo, cantidad o valor se mide como una razén con
respecto al afio anterlor. Los indices relativos enlazados se pueden calcular directa--
mente, utillzando dates no procesados, o bien, se pueden determinar a partir de nd-
meros fndices de base fija, sl se dispone de ellos. Fstos mismos relativos también -
se expresan en formas de porcentajes... Los indices relativos para otros aflos se pue-
den obtener".“ La férmula es la sigulente:

Indice, afio estudio

Aflo estudlo = Indice, afio base

X 100 - 100

Con esta férmula obtuvimos la columna 2 del cundro VII, es decir, el poder --
adquisitivo del salario real anual con respecto al afio inmediato anterior en porcen--
tajes. Haciendo la sumatoria de dicha columna, obtuvimos 178.7. lo que significa que
en todo el perfodo 1950-1976. los salarlos minimos en el D.F. Incrementaron su poder
adquisitivo en 178,7X. Quiere decir que un modelo de crecimiento con devaluacién-in-
flacién no hace descender los salarios reales, sino al contrario. porque las ne;lcloncs
de incremento salarial se hacfan en base al Incremento de la inflacién del perfodo --
inmediato anterlor.

{69) Stevenson Willlam J., op. cit. p. 485
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Otro dato Importante que podemos obtener es calcular el poder adquisitivo del
SML de 1976 con respecto al de 1950, la férmula es fa siguiente:

poder adquisitivo de 1976 _ sslario real de 1976

con respecto al de 1950 aalario real de 1950 X 100 - 100

4782
= 09 X 100 - 100 == 33778

Significa que el poder adquisitivo de los SML de 1976 fué 337.7% superior al de
1950. De tal forma que podemos afirmar, tambidn, que el crecimiento econdmico con
devaluacion-inflacidn y desarrollo estabilizador favorecleron a la clase obrera en el -
incremento de sus salarios reales.

Continuando con la misma metodologfa, ahora veremos los resultados que obty-
vimos con base en el Indice de Costo de la Vida Obrera en la Cd. de México (cua--
dro V1) Estos datos nos aproximaran a una situacidn mds satisfactoria de acuerdo
con los propdsitos de nuestra Investigacidn,

Del cuadre V1JI hicimos la sumatoria de la segunda columna, obtuvimos como
resultado 204.0. Lo que significa que en todo el perfodo 1950-1976, los salarios reales
Incrementaron su poder adquisitivo en 204x7!

De manera andloga a los cdlculos anteriores, ahora vamos a obtener el poder
adquisitivo del SML del afio 1976 con respecto al afto 1950, con la misma férmula:

{(70) No olvidar que este resultado lo obtuvimos con base en el Indice de Precios al
Menudeo en la Ciudad de México.

{71) Podemos afirmar que este resultado es mds aproximado a la realidad porque fue
obtenido con el ICVO,
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Significa que el poder adquisitivo de los SML de 1976 fueron 406.4% superiores
al de los SML de 1950,

Las grificas 1 y 2 nos muestran la tendencla ascendente del Indice de Precios
al Menudeo e Indice de Costo de la Vida Obrera respectivamente. De manera andlo-
ga podemos observar como son similares las tendencias del salario real con base en
el Indice de Preclos al Menudeo (grdfica 3) y con base en el Indice de Costo de la
Vida Obrera (grdfica 4),

El hacer los cdlculos con dos indices diferentes es para demostrar que con ---

cuatquiera de los dos la tendencia es la misma: Incremento de los salarios reales.

La conclusion de este apartado es: en el perfodo 1950-1976 hubo un incrmento
sustancial en el poder adquisitivo de los SML en el D.F. de 204.0%.

{72) Este resultado también es mds aproximado a los propdsitos de nuestra investi-
gacion porque fué hecho con el Indice de Costo de la Vida Obrera {columna 2
del cuadro VIII.
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110.3. PODER ADQUISITIVO DE LOS SALARIOS EN EL PERIODO: 1977-1987

Se optd por tomar este perfodo a partir del afio 1977 porque en términos reales
el SML alcanzd su maximo nivel en 1976, a partir de 1977: "empezo a declinar, pri--
mero lentamente, y a partir de 1982 en forma acelerada. Su poder de compra en ---
1985 era 40.1X inferior al de 1976, y 25.1% Inferior al de 1970, situandose a los nive-
les de 1966, o sea, de hace una gene:rm:h&n".73 El perfodo concluye en 1987 porque
a finales de ese afio se firmé e! PSE, iniclando con ello la politica salarlal de con---
tencidn a partir de 1988.

Con respecto a la periodizacidn, conviene destacar el subperfodo 1977-1981 ca---
racterizado por el auge petrolero y un deterioro de la participacién relativa del tra-
bajo en el PIB. También el subperfodo 1982-1987, caracterizado por la calda del pre--
clo internacional del petréleo, el Iniclo de una etapa de recesidn con altas tasas de
inflacién, un descenso del PIB y una reversidn del avance logrado por el factor tra--
bajo. Astmismo, se sentaron las bases para abrir la economia al extertor: Ingreso de
México al GATT 74 y la privatizaclén de la economia.

La metodologfa para obtener nuestros resultados es la misma que utilizamos en
el anterlor apartado. (1.10.2)

Elaboramos el cuadro X desglosando afio por afio y multiplicando el salario --
minimo diario por 365 para obtener el salario neto anual. En el caso de los afios -
1982, 1983, 1984, 1985, 1986 y 1987 en los que hubo dos o mas diferentes cantidades

{73) Martinez H. Ifigenia, op. cit., p. 47

(74) Acuerdo General sobre Aranceles y Comercio. La finalidad principal de este or--
ganismo es reducir las barreras comerclales entre los pafses miembros, es de---
cir, eliminar el protecclonismo comercial entre los palses, dando paso al libera-
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de salarlos, se obtuvo el promedio anual y se multiplicé por 365 para obtener el --
salarlo anual. Se elabord para poder compatibilizarlo con el Indice de Precios al ---
Consumidor en la Cd. de México (cuadro XI) y con el Indice de Costo de la Vida --
Obrera en la Cd. de México (para los afios 1980-1987, Indice de Precios de la Canas-
Bésica) (cuadro XID.

Continuando con |la misma metodologfa del apartado 1.10.2.. obtuvimos las ci---
fras de salario real y comparacion monetaria afio por afio para el perfodo 1977-1987 -
{ver cuadro XIII). A diferencia de la tendencia del perfodo 1950-1976, en este, es muy
clara la tendencla decreciente del salarlo real. La comparacidn monetarla entre el sa-
lario real de 1977 con el de 1987 es verdaderamente significativa, $67,770.00 y ~------
$39,010.00 respectivamente (ver cuedro XIII.

Obtuvimos cifras andlogas a las anteriores, pero en este caso utilizamos el In-
dice de Costo de la Vida Obrera en la Cd. de México: 1977-79 (Indice de Precios de
la Canasta Bdsica: 1980-1987) (ver cuadro XIV). Con un ligero repunte en 1981, tam--
bién la tendencia general de todo el perfodo es decreciente. La comparacién moneta-
ria del salarlo real de 1977 con 1987 es de casi 50% $66,273.00 y $33,765.00 respecti-
vamente. {ver cuadro XIV)

Al igual que en el apartedo anterior, calculamos los datos de incremento o ---
pérdida del poder adquisitivo afio por afio para el perfodo 1977-1987 (ver columna 2
del cuadro XV), Hicimos la sumatoria de dicha columna, obtuvimos -50.9. Lo que -
significa que en todo el perfodo estudiado. los SML en el D.F. perdieron §0.9% de --
poder adqulsltlvo.—,s Las crisis petrolera de 1982, los problemas de pago de intere--
ses de la deuda externa, la apertura y privatizacién de la economfa naclonal vy el ---

sostenimiento de la tasa de ganancla de los capitalistas implicaron un grave sacrifi-

(78) Este resultado es sélo una aproximacién porque no hay que olvidar que fue cal-
culado con el Indice de Precios al Consumidor en la Cd. de Méxica.
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cio para los trabajadores asalariados defefios y de todo el pafs,

Utilizando tambidn la férmula aplicada en el apartado 1.10.2., et poder adquisiti-
vo de los SML de 1987 fue 42.4X Inferior al de 1977,

Podemos afirmar que el camblo progresivo de la estructura econdmica de Mdé-~
xlco a partir de 1977 implico un fuerte sacrificlo para los de por sf mds sacrificados

del sistema: los asalarfados,

Ahora veremos los resuitados andlogos e los anterlores, pero calculados con --
base en el Indice de Costo de la Vida Obrera (Indice de Precios de la Canasta Bdsi-
ca) (ver cuadro X1V). Continuamos con la misma metodologfa y obtuvimos el in--—-
cremento o pérdida del poder adquisitivo afio por afio (ver columna 2 del cuadro --
XVD), aplicando sumatorla a dicha columna, obtuvimos: -61.4X. Lo que significa que
en todo el perfodo estudiado, los SML en el D.F, perdicron 61.4X 76 4o poder adqui-
sitivo, Utllfzando nuestra férmula conocida en el apartado 1.10.2. calculamos el poder
adquisitivo de los SML de 1987 con respecto a los de 1977, el resultedo fue: -49.0%,
Lo que significa que el poder adquisitivo de los SML de 1987 fue 49.0% Inferior al --
de 1977.

La conclusién de este apartado es: en el perfodo 1977-1967 hubo un decremento
sustancial del Poder Adquisitivo de los SML de 61.4X.

Para complementar este apartado, observeinos lo sigulente:

a} La tendencia creciente del Indice de Precios al Consumidor y del Indice de Precios

de la Canasta Bdsica (grdfica § y 6).

{(76) Este resultado o asumimos como mds aproplado para los fines de nuestra in--
vestigacidon porque lo obtuvimos con base en el Indice de Costo de la Vida ---
Obrera (Indice de Preclos de la Canasta Bdsical.



b) La tenedencla decreciente del salario real (grédficas 7 y 8).

¢} Por la definicién de salario real, el calculo realizado con el Indice de Preclos de
la Canasta Bdslca (grdfica 8) lo tomamos como el mds Importante para apoyar la
hipdtesis de esta investigacidn.
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L10.4. PODER ADQUISITIVO DE LOS SALARIOS EN EL PERIODO: 1988-1993,

Se ha llegado a la parte mds importante de esta investigacién, donde se inten—-
tard comprobar las hipétesis de este trabajo:

a) La politica econémica de ajustes macroecondmicos y las firmas de pactos entre -
los diferentes sectores de le economfa pera reducir la tasa de inflacidn y limitar

los Incrementos salariales han provocado la reducclédn de los salarlos reales.

b) Los Pactos econdmicos han significado un sacrificlo extra para los asalariados, -

quienes sienten la pérdida paulatina del poder adquisitivo de los salarios.

c) El Estado, los empresarios y los comerciantes no han podido cumplir los acuer--
dos emanados de los Pactos porque el incremento de los preclos (Inflacién) ha --
sido mayor que los incrementos salariales.

Hasta este momento, hemos hecho una descripcién y un breve andlisls de los
Pactos y su negativa repercusién sohre todos los asalarlados del pafs. Ahora vere-—
mos, con datos oficiales. de cudnto ha sido 1a pérdida del poder adquisitivo para -
los asalariados del D.F.

Para obtener nuestros resultados, aplicamos la misma metodologfa de [os apar-
tados 1.10.3. y 1.10.4.

Elaboramos el cuadro XVIII desglosando afio por afio, multiplicando del salario
minimo diarlo por 365 para obtener el salario neto anual, en el caso de los aflos ---
1988, 1989, 1990 y 1991, en los que hubo dos o mds diferentes cantidades de salarios,
se obtuvo primero el promedio anual y, en segundo lugar, se muitiplicé por 36S.
Fste cuadro se realizd para conpatibjlizarlo con el Indice de Precios al Consumldor
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en la Cd. de México (cuadro XIX) y con el Indice de Preclos de la Canasta Bdsica -
{cuadro XX).

En el cuadro XX1 eparecn los resultados del salario real y la comparacién mo-
netaria afio por afio. Chservamos, también, la tendencla del mismo para el perfodo -
1988-1993. La comparacién monetaria del salario real entre 1988 y 1993 es bastante --
significativa $31,031.12 y $23,409.10 respectivamente.

Ahora pasemos a los resultados obtenldos con el indice de Precios de la Cenas-
ta Bdsica (cuadro XXII). Con excepclén de la tendencia creciente de 1988 a 1989, a -
partir de 1990 y hasta 1993 es decreciente. l.a comparacién monetaria del salario real
entre 1988 y 1993 es alin mds slgnificativa $27,809.20 y $22,460.23 respectivamente.

La columna 2 del cuadro XXIII nos muestra los resultados anuales de pérdida
del poder adquisitivo con base en el Indice de Preclos al Consumidor, Haciendo la -
sumatoria de diche columna, obtuvimos como resultade -27,0; lo que significa que en
todo el perfodo estudiado, los SML en el D.F, perdieron 27.0% ” de poder adquisiti-
vo, Del mismo cuadro obtuvimos el resultado del poder adquisitivo de los SML de
1988 con respecto al de 1993, el dato obtenido: -24.5; lo que significa que el poder
adquisitivo de los SML de 1993 fue 24.5% inferior al de 1988,7®

Con los resultados anterlores, prdcticamente podemos comprabar nuestra hips-
tesis. Sin embargo esto lo haremos con los calculos obtenidos con el Indice de Pre-
clos de la Canasta Bdsica (cuadro XXIV). Haciendo la sumatoria de la columna 2 de

dicho cuadro nos arrojd como resuitado; -20.0X: lo que significa que en todo el pe--

(77} Este resultado es una aproximacidn porque fué calculado con el Indice de Pre--
cios al Consumidor,
{78} También este resultado es una aproximacién.
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rfodo estudiade, los SML del D.F. perdieron 20.0% de poder adqulslt.hro.79

Con nuestra metedologfa y calculos ya conocidos, obtuvimos el poder adquisitiva de
los SML de 1988 con respecto al de 1993. el resultado fué: -19.2; lo que significa que
el poder adquisitivo de los SML de 1993 fue 19.2% Inferior al de 1988.

Con estos tltimos resultados podemos confirmar nuestra hipétesis de este tra-
bajo:

a) Los Pactos econdmicos no detuvieron la pérdida del poder adquisitivo de los SML
del D.F. Por el contrarlo, en el periodo 1988-1993, los salarios reales se han re--
ducido 20X.

b) Para los asalarlados del D.F., los Pactos implican un sacrificio extra. En el perfo-
do 1977-87 los salarlos minimos reales del D.F. se redujeron 61.4%, esto significé
un primer sacrificlo. Los Pactos obligan a un segundo sacrificio, ahora con una --
pérdida de poder adquisitivo de 20X. Es decir, desde 1977 se vilene sacrificando a
los salarios reales en favor del Incremento de la tasa de ganancia de los capita--

{istas industriales y comerciales.

El Estado y los capitalistas industriales y comerclales no ‘han cumplido con los -

c
acuerdos de los Pactos econdmicos. Hemos visto que la inflacién ha rebasado a
los Incrementos salariales. Es obvlo que la politica de otorgar incrementos sala--
rlales previos con base a la Inflacién esperada no ha operado como creyé el Go--
bierno. Escudandose en la teorfa de la inflacién salarial (la cual veremos con de-
talle en el capitulo II), se ha utitizado como pretexto las altas tasas de inflacidn
de los afios ochenta para sacrificar los salarios reales de los obreros sin que ha-

ya un sacrificlo equivalente en la tasa de ganancia de los capitalistas,

{79) Este resultado es mds aproplade porque fue obtenido con base en el Indice de

Precios de la Canasta Basica.
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Las graficas 9 y 10 del anexo nos muestran la tendencia creciente del Indice de
Preclos al Consumidor y del Indice de Precios de la Canasta Bdsica respectivamente.
Las grdficas 1t y 12 nos indican la tendenci descendente de los salarios reales en el
D.F. para e} perfodo 1988-1993,
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110.5. ANALISIS COMPARATIVO DE LOS SALARIOS NOMINALES Y REALES ENTRE
1977 Y 1993,

Hemos observado la tendencia de los salarios reales. De 1950 a 1976 hubo un --
incremento, alcanzando su mdximo punto en este Witimo afio. de 1977 a 1993 vimos
que se ha dado un descenso del mismo. Convendr(a hacer una comparacién de los --
salarios reales entre el punto inicial (1950, el punto mdximo (1976) y el punto final
(1993). Pero los cdlculos de los afias 1950 y 1976 estan hechos con afio base 1978=100;
en cambio los afies 1977 y 1993 esten cdlculados, ambos. con afio base 1980=100.

Con el fin de no caer en errores, s6lo se hard la comparacién entre estos dos dlti-

mos afos.

]
Tenemos, por ejemplo, el salarlo nominar de los afios 1977 y 1993, 338.836.00a
y $S'2()8.550.0()m respectivamente. Notese la enorme diferencia, $5°169,714.00, es
decir 13141X de mds en pesos corrlentes. Impresiona y engafia el enorme nominal,

{ver gréfica No, 13 del anexo estadistico).

Para ubicarnos en la realidad salarfal, tenemos ahora el salarlo real para los --
82
mismos afios, $662.70 0~ y $224.60%7 respectivamente, El salarlo real de 1977 fue
1295X superior al de 1993! {ver grafica No. 14 del anexo estadistico).

Finalmente, a partir de esta diferencia de 295% entre el salario real de 1977 con

respecto al de 1993, deducimos el salario minimo nominal (diario. mensual y anual) -

{80) Este dato fué tomado del cuadro X del anexo estadistico.
{a1) Este dato fué tomado del cuadro XVIII del anexo estadistico.
{82) Cuadro XIV del anexo estadfstico.

(83) Cuadro XXI1 de! anexo estadistico.
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que debld haber ganado en 1993 un cbrero del D.F. para que hublese sldo igual, por

lo menos, al que tenfa en 1977. Veamos el siguiente cuadro:

SALARIO NOMINAL (DIARIO, MENSUAL Y ANUAL) QUE GANO UN TRABAJADOR
DE SALARIO MINIMO EN EL DF, EN 1993,

_AND _ SALARIO DIARIO SALARIOQ MENSUAL SALARIO ANIIAL

1993 N$ 14.27 N$ 428.10! N$ 5,208.552
{1} Para obtener este dato se multiplicd N$14.27x30
{2} Para obtener este dato se multiplicd N$14.27x365
FUENTE: Cuadro XVIII del anexo estadistico.
SALARIO NOMINAL (DIARIO, MENSUAL Y ANUAL) QUE DEBIO GANAR UN TRABA-
JADOR DE SALARIO MINIMO EN 1993 PARA QUE TUVIERA EL MISMO PODER AD-
QUISITIVO DE 1977,

ANO  SALARIO DIARIO  SALARIO MENSUAL SALARIO ANEIAL
1993 N$ 42.09° N$ 1,262.89"° N$ 15,365.22°

(*) Estos datos se obtuvieron de multiplicar el salario nominal (diario, mensual y —-
anual) de 1993 x 2.95 (que equivale al 295% de mayor poder adquisitivo que tuvo
el SML del D.F. en 1977,
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Para ver con mayor claridad la comparacién que aquf se explica, ver Ia grdfica
No. 15 del anexo estadfstico.

Ni recuperando el poder adquisitivo que se tenfa en 1977 se puede cumplir con
el articulo 123 constituclonal. Tan sélo en el pago de alquiler de vivienda, las rentas
més baratas, en promedio, son de N$1000.00 mensuales; al pager esta, el trabajador
se quedarfa tan sélo con N$262.89 para los demds gastos (alimentacién. vestido, ---
educacién. salud y recreacién). En el supuesto de que ese obrero tuviera un sélo hi-

jo, ese salario continuarfa siendo insuficiente.

Para concluir con este apartado podemos afirmar lo siguiente: para igualar el
poder adquisitive de 1993 con el de 1977, el salario minimo en el D.F, debié ser de -
N$42,09 diarios. Aun asf{ no hublese sido suficiente para cumplir con el artfculo 123

constituclonal.
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CAPITULO II
ASPECTOS TEORICOS DE LAS VARIABLES: SALARIOS E INFLACION.

IL1. SALARIOS E INFLACION

A lo largo del Capitulo I hemos visto que la justificacién gubernamental para
Instrumentar el Pacto esta basada en la teorfa de la inflacién salarial; “La idea se--
gun la cual la inflacién se manticne y se desarrolla por el sdlo hecho de que los -
aumentos de ingresos provocan alzas de precios que a at vez suiscitan nuevas alzas
de ingresos puede ser considerada como el axioma de base de la teorfa dominante -
de la Inflacién.” 84 Haciendo uso del dominio de los medios de comunicacidn, la --
clase dominante ha hecho creer a la gente comtin que la enfermedad de la economfa
radica en las aitas tasas de inflacidn. Peor, atin. se culpa a los trabajadores como -
responsables de ello por pedir Incrementos salariales desmedidos. En consecuencia, -
es necesario detener las pretenclones obreras en aras de lograr un saneamlento de -
las finanzas ptiblicas y un equilibrio en las grandes variables macroecondmicas.

Lo grave es que mucha gente se ha dejado engafiar por esta falacia.

Paul Boccara trata de desenmascarar este argumento en un articulo donde dice:
"Tradlclonalmente, la ideologfa dominante Insiste sobre la pretendida alza excesiva de
los salarios, para explicar las olas Inflaclonistas. Ya sea que este aumento de los --
salarios se reflele en el exceso de los costos de produccién o en el exceso de la --
demenda de los productos de consumo, se vuelve a encontrar aquf el pretendido cl-
clo infernal de los salarlos y los preclos. Es cierto, es posible oponerle un ciclo in-

fernal de las ganancias y de los precios. sefialando las exigencias excesivas de la -~

{a4) Bourgues Pau!l. Los Salarios ison responsables de la inflacion? México, Ed.-----
Nuestro Tiempo. 1981, p.13
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ganancia en la formacion de los precios y el despilfarro de esa ganancia en las de--
mandas parasitarias de los capitalistas... Sin embargo, haciendole asf, se permanece
escencialmente al nivel de la reparticién del ingreso, al nivel de la superficie de Ia -

ect

fa. No se responde a los argumentos ideoldgicos aparentemente mds convin--

as
centes del capital”.

Pero también dentro de la teorfa de la inflacién salarial se encuentra la teorfa
de la Inflacién por la demsanda, cuyo principal exponente es el monetarista Milton -
Frledmm.ab Dado que aqul encontramos el fundamento tedrico de la politica eco--
ndmica neoliberal y, por ende, la aplicacién de los Pactos en la economia mexlcana,
es menester hacer un andllsis, lo mds amplio posible, de los principales postulados
de la "Escuela de Chicago": "Si por una razén u otra, la demanda se vuelve excesiva
en relacién a la oferta, es decir. en relacién a la producclén disponible, y sl esta ~--
produccién no puede se inmedlatamente ampliada, la sociédad entera se encontrard -
con un lleno absoluto de demanda y el equilibrio general serd perturbado. A este --
exceso de demanda, los personajes que se encuentran del lado de la oferta, es decir,
en lo escenclal los empresarios, reacclonardn con un alza de los preclos, Esto resta-
blecerd equilibrio. El exceso de demanda serd absorbido por el alza de los precios
y asf, oferta y demanda, estardn de nuevo equlllbrados".87 Tal es, expuesta en su —

forma mds simple, 1a teorfa de la Inflacién por la demanda.

(85) Economle et Politique, No. 262, mayo 1976, pp. 5
{86) Cabeza principal de la corriente neocldsica llamada "Escuela de Chicago”. Su --
liberalismo intransigente ha rebasado las fronteras de Estados Unidos. Ha pro-
digado sus consejos y prdcticamente todos los pafses capltalistas desarrollados
y subdesarrollados han adoptado sus concepciones en las politicas econdmicas.
México no es la excepcidn. Los Pactos son un resultado de ello.

(87) Bourgues Paul, op. cit. p. 90
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La teorfa de la inflacién salarial también esta respaldada por la tesis de la in-
flacién inerclal, expectativas inflacionarias o inflacién sociolégica. Pero en lo escen--

cial, no difiere de las dos anteriores.

112, CRITICA A LA TEORIA DE LA INFLACION SALARIAL,

Hemos visto, brevemente, los tres aspectos mds destacados de esta teorfa que
te han servido para imponer una politica econdmica que responde mds a Intereses --
ideolégicos y politicos que al andlisis clentifico del problema, Esta teorfa pone a -
los salarlos como el orfgen de la Inflacion. Por ende es a los mismos a qulenes se

sacrifica por mantener o incrementar la tasa de ganancia de los cepitalistas.
11.2.1, LOS SALARIOS NO SON LA CAUSA DE LA INFLACION.

Para poder demostrar la falacia de la teorfa de la Inflacién salarlal es ---
menester recurrir a la teorfa del valor porque penetra con mds profundidad y -

seriedad cientifica en e! problema.
1.2.11. LA FORMACION DEL VALOR

En el proceso de produccién capitalista. la fuerza de trabajo tie-
la peculiaridad de que cuando esta en actlvidad posce la propicdad de --
conservar valor agregado valor. Es decir, conserva y transmite el valor de
los medios de produccién (las materias primas consumidas y el desgaste
de las méaquinas), porque el trabajo productivo transforma los medios de
produccién en elementos formadores de un nuevo producto. El valor que
poseen los medios de produccién pasa de un valor de uso a otro valor de
uso, o sea, un producto diferente (que puede ser otro medio de produc--
cién o un valor de uso de consumo final). Supongamos que ese otro va--
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lor de uso es un par de zapatos: el cuero, la suela y el hilo se transfor-
man en zapatos y los zapatos contienen el valor del cuero, la suela y el
hilo que e han sldo transmitidos graclas a la accidn de la fuerza de tra-
bajo.

La Fuerza de trabajo agrega valor, porque al mismo tiempo que el trabajo
productivo permite la formacién de un nuevo producto, actiia {gasto de -
tiempo de trabajo socialmente necesario), por consiguiente, en la forma--
clén de un nuevo valor. El par de zapatos no contienen solamente el va-
lor del cuero, las suelas y el hilo que les han sido transmitidos y el des-
gaste de las mdquinas, contienen jigualmente el nuevo valor, es decir, el
tiempo de trabajo nueve que se ha empleado para transformar el cuero,

suelas e hilo en un par de zapatos.

Entonces al final de un ciclo de produccién, el valor de una mercancla ~
esta formado por ¢l tiempo de trabajo pasado (correspondiente al consu-
mo de las materias primas, de la energfa eléctrica, al consumo parclal de
las mdquinas, instalaclones, etc.), y por el tiempo de trabajo nuevo agre~

gado.

E! valor final de la mercancia estard compuesta por ejemplo: de 20 horas
de trabajo pasado mds 8 horas de trabajo nuevo (20h<8h=28hrs). En este
ca50, B hrs=nuevo valor, Vemos aparecer una consecuencia fundamental:
que el valor no ae define en absoluto por la adiclén de los diferentes —
costos de producclén a fos que les seria agregada una ganancia,

Por consiguiente, el valor de un producto no es resultado de una opera-
cién contable, como pretenden los idedlogos y economistas burgueses, de
una simple suma. La realidsd del valor reside en el tiempo de trabajo —
soctalmente necesaria transmitido y gustado en la produccidn de una ---
mercancia.
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La unidad del valor reslde en el proceso de produccidn, pero la ideclo---
gla dominante lo hace aparecer en el marco de relaclones mercantlles.
Esto tltimo se les facilita porque en el valor de una mercancfa, no se -
puede percibir directamente la relacién de produccién capitalista (pero si
existe una relacién [nterna entre los elementos que intervienen en el pro-
ceso de produccién), En esta relacién la fuerza de trabajo actua sobre -~
medios de produccién propledad de otro. De este hecho resulta una par--
ticipacion en el tiempo de trabajo nuevo agregado. En otras palabras, el
nuevo valor o valor agregado que posee el producto final se descompone

en tlempo de trabajo pagado y tiempo de trabajo gratuito.
11.21.2. A CERCA DEL SALARIO,

Es indispensable hacer algunas precisiones sobre el salario, debido a
que la teorfa dominante argumenta que en los incrementos de estos se
orlgina el ciclo Infernal ascendente salarlos-precios.

El salario corresponde al preclo pagado por la compra de la fuerza de
trabajo por el capitalista, sobre la base del valor de esta fuerza y de la
relacién de esta fuerza con la unidad menetaria. A cambio de este preclo,
que el patrén le da un trato de costo de preduccidn idéntico a los otros,
el capitalista dispone del uso de esta fuerza de trabaio durante una jor-
nada. El "recupera” el dinero gastado en el salarlo gracias a una fracclén
del valor nuevo agregado en el proceso productivo, por ejemplo, con ---
cuatro horas de trabajo. El trabajo suplementario (otras 4 horas), durante
la jornada de trabajo. el cual forma la plusvelfa: no es pagado. Suponga-
mos que la jornada de un obrero es de 8 horas y que ella culmina con
la produceidn de una mercancia: entonces, si el salario es equivalente a
4 horas de trabajo, la plusvalfa serd de las 4 restantes. El valor de dicha
mercancfa, ademds del valor de los medios de produccidn transmitidos en
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el curso del proceso de produccién, contendrd 8 horas de trabajo, que se
descomponen en cuatro horas de trabajo pagado y 4 horas de trabajo gra-
tuito.

Retomando el ejemple de mds arriba: el valor total y final de 28 horas --
comprende: 20 horas de trabajo pesado + 8 horas de trabajo nuevo.
Este dltimo se descompone en 4 horas correspondiente al salario y 4 --

1a plusvalfa.

Es muy importante darnos cuenta que el salario es un costo de produc-
cién muy particular porque aporta mds de lo que cuesta, debido a la --

caracterfstica especial de la mercancfa (fuerza de trabajo) que compra.

Llegamos as{ a una conclusién fundamental: en el caso en que tuviera lu-
gar, un alza en loa salarios no modificarfs en nada el valor de !a mercan-
cia, y menos atin au precio. Si no hubiera otra modificacidn, no harfa mds
que disminuir !a masa de plusvalfa. Veamos, si retomamos nuevamente el
ejemplo de mds arriba, observamos que un aumento de los salarios del
25X llevarfa el equivalente del precio pagado par la compra de fuerza de
trabajo a 5 horas. La plusvalfa, slendo la misma jornada de trabsjo, pasa-
rfa a 3 horas de trabajo. Pero el nuevo valor global agregado, es declr,
en nueatro ejemplo las 8 horas de trubajo para producir una mercancia —
particular, no habria cambiado ni un dpice.

Podemos medir la importancia que tiene comprender la formacién del va-
lor y su cardcter objetivo. Una vez mds el valor nuevo agregado no estd
formado por la adicién contable salario « ganancia. Este valor nuevo es
agregado afectivamante, en el curso del proceso de produccidn y se des-
compone en salario y plusval(a segun la relacién de produccién capitalista
general y da sentldo a este tipo de produccidn (es decir, a la relacidn -
entre loa duefios de los medios de produccidn y los que sdlo poseen su
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fuerza de trabsjo).

Aquf se encuentra la trampa de los economistas burgueses: represen-
tan de manera contable el cardcter objetlvo del valor de las mercancias.

La tesis de la inflacién por el alza de los costos salariales (inflacidén
salarfal) se fundamenta en la negacién de la explotacién capitalista. Na--
turalmente esto conduce a pesar que la totalidad del trabajo es pagada,
que no existe sobretrabajo gratuito y que todo incremento en el precio
de la fuerza de trabajo debe Implicar un Incremento en el precio de pro-
duccidn. La base tedrica de eate error reside en el andlisia de! salario —
como precio del trabajo, y no como preclo de la fuerza de trabajo,

Los economistas neoliberales asumen que en base al porcentaje plan-
teado de antemano a los salarios se determinan los preclos de los demds
bienes y serviclos: "La ecanomfa polftice contempordnea admite Implfcita-
mente que la masa de los salarios estd determinada de antemano.

La Inflacidn viene entonces a sanclonar y corregir los "excesos” que «—-
resultan de las relvindicaciones salariales. El alza de los salarios nomina-
les implica un alza de los precios que anula, en terminos del poder de
compra, el alza inicial. Es fdcil, a partir de una demostracidn como ésta,
alabar las delicias de la politica contractual que permitirfa evitar el alza

a8
de los precios”, Esta relacidn de causa a efecto implica que los pre-

Inad,

clos de las mer fas sean deter por los salarios.
La cosa termina en que el valor de la mercencia esta determinado por el
precio del trabajo o que. el precio del trabajo es la medida general de

los valores.

(a8) Bourgues Paul, op. cit.,, p.54
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11.2.13. DE LA ESPECIFICIDAD DEL SALARIO COMO COSTO DE PRODUC-
CION.

Hemos visto en el apartado anterior que el salario no es un costo de --
produccién del mismo tipo que los demds porque la fuerza de trabajo agrega -
valor al que ya tlenen los medlos de producclén. Aquf haremos la distincién ~-
entre costos de produccidn.

1L2.13.1. LA DISTINCION DE LOS COSTOS DE PRODUCCION.

El costo de produccién tlene un cardcter atiténomo. Este se manl---
flesta sin cesar en el curso de la produccién real de la mercancfa: a par-
tir de la forma mercancfa, gracias a! proceso de circulacién y realiza---
clén, dsta es reconvertida en capitel productivo. Es necesarlo que el cos-
to de produccién de la mercancfa permita constantemente reponer los --
elementos de produccién consumidos en la produccién. Este es el signifl-

cado profundo de Ia nocidn costos de produccidn, En c fa, el -~
salario es un costo de produccidn; constantemente hay que recuperar el
medio de comprar nuevamente la fuerza de trabajo necesaria para un nue-

vo ciclo de produccié.

En camblo, la categorfa dal costo de produccién, empleada por la ---
teorfa de la inflacién salarial, no tiene nada de comiin nl con la forma---
cidn del valor de ]a mercancia, ni con el proceso de valorizacién del ca--
pital. Tal es el error fundamentst de la teoria econdmica burguesa en la
que el costo de produccién toma el aspecto engafloso de una categoris -
de I produccion del valor,

Para simplificar, admitamos que los costos de produccién conclernen
dnicamente a la materla prima y la fuerza de trabajo en , por ejemplo, la
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transformacién de plel en chamarra.

El trabajo gastado, gracias a su cardcter peculiar. Transflere al produc-
to el valor de la materla prima consumida, de un monto de N$400.00
Este valor pasado reaparece como elemento de valor del nuevo producto:
la chamarra, pero él no nace en el proceso de produccién de esta mercan-
cfa (chamarra). S| la piel existe como elemento constitutiva del valor de
la chamarra es porque era anterlormente un elemento del capital adelan-
tado. Fl proceso de producclén de la chamarra no informa nada sobre el
valor de la piel, Mds ain, ningin proceso de produccién informa algo so-
bre un costo de produccién cualquiera, ya que el coato de produccién no
s una categoria constitutiva del valor, Es el valor ya constituwido el que,
en determinadas clrcunatancias, toma Ia forma de costo da producclidn.

El valor de la piel se transforma en costo de produccién de la chamarra.

Esta (ltima observacidn deshace completamente la teorfa de la infla-
cién salarial de incremento de los costos como consecuencla de los incre-

mentos salerales,

El capital constante gastado en plel se traduce en la fraccién de va-
lor-mercancfa que esta agrega a la chamarra. Este elemento del costo de
produccién tiene asf una doble significacidn: por una parte, entra en el -
costo de produccidn de la mercancfa chamarra porgue constituye en el -
valor de ésta un elemento de reemplazo del capital gastado; por otra, la
plel no constituye un elemento del valor de la mercancfa chamarra mds -
que por ser el valor del capital gastado o aun. porque el costo de la ---

piel es de tanto. Pero no sabemos porque es de tanto, es un hecho.
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Con respecto al otro elemento constitutivo del costo de produccién
(el precio de la fuerza de trabajo), es todo lo contrario, Las jornadas de
trabajo gastades durante la produccién de la mercancfa chamarra crean un
valor nuevo, de , digamos, N$200.00. Una parte de éste no hace mds que
reemplazar el capital varlable adelantado, dicho de otra manera, el precio
de la fuerza de trabajo empleada se eleva a N$100.00. Pero eate valor-ca-
pital adelantado no entra de ninguna manera en la formacién del nuevo
valor, he aquf la muy grave confusion eperada por la tesis de la inflacién
salarial. En el adelanto de capital, la fuerza de trabajo cuenta como va--
lor, pero en el proceso de produccién actda como creadora de valer, EI -
valor de la fuerza de trabajo que figura en el adelanto de capltal se tra-
duce en costo de produccién, cuando el capital productivo estd verdadera-
mente en funcién, por la fuerza de trabajo misma, fuerza viva creadora -

de valor.

De ﬂl“lf la diferencla entre capital constante (la piel en nuestro ejem-
plo y el capltal variable, Como lo indica Marx: "La diferencia que separa
estos dos elementos del valor mercancfa, que constituyen en conjunto el
costo de produccidn, salta a los ojos, en cuanto se produce un ca;nblo -
de magnltud del capital constante o del capital varlable gastados”.

11.2.1.3.2. LA INCIDENCIA DE UN ALZA DEL COSTO DE PRODUCCION
SOBRE EL VALOR.

Supongamos que el precio de la piel considerada en nuestro efemplo
pasa de N$400.00 a N$600.00. E! costo de produccién de la mercancfa --
chamarra se eleva, entonces (precio de la plel + salario) a 600c + 100v =
N$700.00, y el valor de la chamarra misma aumenta de N$600.00 ------

{a9) Marx Carlos, El Capital, Ed. F.C.E,, México, 1984, p.90
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(400c + 100v « 100pl) & 600c + 100v « 100p! = N$800.00°°
Hay desde luego, aumento del valor de la chamarra, ya que el precio de
la plel se Incrementa,

De manera general, el capltal constante gastado, transfiere al produc-
to su valor; el valor del producto aumenta, sl no hubo mds diferencias,

con la magnitud absoluta del valor del capital constante consumido.

Supongamos ahora que e! precio de la fuerza de trabajo pasa de -----
N$100.00 a N$150.00. En este caso el costo de produccion se eleva de --
500 a 400c - 150v = N$550.00. Ha aumentado, pero el valor de fa mercan-
cfa permanece inalterado, Permanece en N$600.00; pero en lugar de des--
compensarse en 400c {ple)) + 100v (salario} «+ 100pl (plusvalfa) se descom-
pone en 400c + 150v + 50pl. Por tanto, es posble aumentar el preclo de
la fuerza de trabajo sin que provoque Inflacién, siempre y cuando el capl-
talista esté "dispuesto” a disminuir la plusvalfa y, por tanto, la tasa de -
ganancia. Aunque nos debe quedar claro que el incremento de los salarios
(preclo de la fuerza de trabajo) no es la causa de la Inflacién, Esta ulti-
ma es un fendmeno, Intrfnseco, del funcionamiento del sistema capltalls--

ta; forma parte de la naturaleza del mismo.

Nos debe quedar muy claro que el capital varisble adelantado agrega
su proplo valor al producto. En lugar de éste, es por el contrario un va-
lor nuevo creado por el trabajo, el que figura en el producto. Por lo tan-
to, un cambio epn la magnitud absolute del capital variable, en tanto no
exprese mds que una modifictacién del precio de la fuerza de trabajo y -

no una variacidn de la cantldad de obreros. no modifica ni una jota la --

{90) ¢ =capital contante; v= capital! variable; pl= plusvalla
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magnitud absoluta de! valor de la mercancfa. porque no modifica en nada
fa magnitud absoluta del nuevo valor creado por la fuerza de trabajo en
accidn.

Por lo tanto, puede haber alza o baja de los costos de produccidn sin
ninguna modificacién del valor las mercancias producidas y, esto es cler-
to también, cada vez que ese movimiento de alza o baja concierne al sa-—-
lario.

En todo caso, lo que puede alterar el valor de las mercancfas produ--
cidas es el desarrollo tecnolégico —porque disminuye el tiempo de traba-
jo socialmente necesario—, en ese caso, asistiriamos a ver una reduccién
del valor absoluto de las mercancfas y, por lo tanto, de los costos y de
los preclos. Lo cual redundarfa en una reduccién de la inflacidn sin sa---
crificar el precio de !a fuerza de trabajo (los salarios). dAcaso no se ha
insistido en todo el sexenio de Sallnas de modernlzacién y desarrollo tec-

noldgico?

11.21.3.3. ALGO MAS SOBRE MATERIA FRIMA E INFLACION.

Como acabamos de ver en el apartado anterlor, no duadamos en que
un alza en el precio de |la materia prima provoca un aumento, en propor-
clén a la cantidad consumida, del valor de ia mercancia para la que cons-
tituye un costo de produccidn (y esto, a diferencia del salario). Pero esta

es una razén para concluir que leste aumento no es causa de inflaclén!

Supongemos que se cuadruplique el precio de la materia prima, el ---

precle del petrdleo por efemplo, provoca tna elevacién (muy fuerte en es-
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te caso), del valor de las mercancias. Pero una vez recondiclonadas las --
relaciones de valor, no produce ninguna otra. Desde el comienzo del ca--
pitalismo, permanentemente se producen modificaciones de los valores de
las mercancias. Incluso, algunas de ellas y, en particular recientemente, -
tienen consecuenclas mds graves y mds profundas que la variacién del --
preclo de la materia prima; este es el caso, por ejempto, de la desvalori-
zacién acelerada del capital constante fijo, que efecta a masas enteras de

medlios de produccidén Instalados en la industria.

Es por ello que insistimos en que la inflacién moderne es un proce-
so permanente ¥y que se reproduce que responde a las necesidades que
tienen los capltalistas de sostener o incrementar su tasa de ganancia. Ha
quedado demostrado que no puede ser atribuida a una modificacién seve-
ra, incluso fuerte, de valor. Una prueba de ello es que las cafdas bruta--
les del preclo de las materias primas no detienen la Inflacidn y no provo-
can —como es de esperarse, sl se cumplleran fos axionas de la inflacién

de costos—, una baja de los precios finales.

La razén profunda proviene de que lss modificaciones da valor no son
inflaclonistes, Como hemos dicho: “El capitatismo ya conocfe desde siem-
pre variaciones importantes en las relaciones de valor, las que constitu--
yen una caracterfstica de su desarrollo. No hay ninguna duda de que esta-
mos en un periodo [por el desarrolle tecnoléglico) en que se manifiesta -
A,

una fuerte t ia a la disminuclén del valor de las mercancfas, es de-

cir, a la baja del tlempo de trabajo sociaflmente reconocide que contlenen.

El fendmeno nuevo, caracterfstico de la erisis actual es que —mientras -
se habrfa podido esperar un derrumbe de los precios—, las madificacio--
nes de las relaciones de valor se expresan en un movimlento de alza de

los precios. Dicho de otra forma. la expresién monetaria de esas relacio-
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nes de valor se encuentra “forzada” permanentemente”™.”!  Esto proviene

del inflamiento de la ganancia monetaria, necesario para una volorizaclén
del capital que ha sido sobreacumulado, acumulado en exceso en relacidn

a las posibilidades de produccién de prusvalfa,

Este Inflamlento de la ganancia en relacién a la plusvalfa inmediata --
esta en la base de la inflacién; pero eso supone todo el andlisis de las
relaciones entre produccién, firanclamiento, moneda, apertura econdmica,
etc., que caracterizan al capitalismo moderno, no es el tema de esta te-
sis Investigar todos estos aspectos. Lo que si hemos venido demostrando
es que los salarios no son la causa de la inflacién.

En consecuencia, el enfoque gubernamental (neoliberales) de otorgar in--
crementos salarlales en base a la Inflacidn esperada, porque culpan a las
relvindicaciones obreras como causa de la inflacidn, esta basado en una -

de las mds grandes falacias de este siglo.

No solamente el alza del precio de las materias primas no constituyen
la causa o una de las causas de la Inflacidn contempordnea (mucho me--
nos los incrementos salariales), sino que constituyen una consecuencia de
ésta (la inflacidn).

La gran mentira de los economistas neoliberales, que a través de re--
petirla insistentemente tratan de “"convertirla en verdad”, no fortuita ---
muestra de interds que tiene el gran capital, considerado como sistema -
internacional, en ver disminuir los costos de produccidn (por lo menos
en términos relativos), lo que constituye un medio de elevar su tasa de -

ganarncia, Tal es la razén esenclal de la presién de las potencias [mperia-

{51} Bourgues Paul, op. cit. p.65
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listas (el grupo de los slete) sobre los preclos de las materias primas, --

que no han dejado de ejercer desde, por lo menos, el comianzo del siglo.

En este capitulo hemos demostrado, teéricamente, que los costos sa-
tarjales por unidad de mercancfa —es decir, 1a que en el precio de una -
mercancfa, corresponde al pago de salarios—, no afectan el nivel de la -
Inflacidn. Vimos que es completamente ridiculo explicar la Inflacidn por
una elevacién de los costos de produccidn, en especlal el "costo" por in-

cremento salarial.

Lo esencial de nuestra demostracidn fue hacer noter que el salario -
es un costo particular que no es igual al costo representado por la com-
pra de una mdquina y de materias primas. Los Idedlogos burgueses consi-
deran que el pago de los salarios es un simple costo y no una inversion,
Pero nuestro endlisis sacé a la luz que la fuerza de trabajo constituye la
fuente de creacldn del valor, y en este sentido produce a la vez el equi-
valente del salarlo y !a ganancla. Sobre esta base y apoyandonos en la --
econometris, trataremos de hacer la comprobacién empirica para la eco--

nomfa mexicana que:

Cualquiern que ses Ia evolucidn de los salarios, no modifica en nada
el valor de !a mercancts, es dacir, el tiempo de trabajo transcurrido pars
producirla, no tlene ninguna influencis sobre el nlvel general de los pre-
clos,
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CAPITULO IIL
UN MODELO ECONOMETRICO

En el capftulo 1 hemos visto dos cosas: la primera, la aplicacién de los Pactos
Econdmicos y su repercusién sobre los salarios reales de la clase obrera; segunda,
obtuvimos la Informacién del poder adquisitivo de los salarlos minimos en el D.F,
para tres diferentes perfodos (1950-1976, 1977-1987 y 1988-1993). Vimos que el salario
minimo (salario real) alcanzé su mdximo nivel en 1976. A partir de ese afio su poder
adquisitivo inicié su declive, primero lentamente, y a partir de 1982 en forma acele-
rada; a partir de §988 (Pactos Fcondmicos) se frend un poco el ritmo, pero hasta --
1993 no han dejado de caer. También hemos visto que la polftica econémica aplicada
en los diferentes perfodos no ha sldo la misma y, por tanto, los niveles de Inflacién
tampoco han slde los mismos: "A partir de 1980 la inflacién alcanzé niveles sin pre-
cedentes contribuyendo a agravar la extrema concentraclén del ingreso, ya que si ---
bien es cierto que todos los sectores padecen el alza de los preclos, son los traba--
jadores sujetos a ingresos fijos gulenes la sufren con mayor rigor, aunado a que, por
o general, no disponen de activos o riquezas que pudiera amortiguar el daﬂo".92
A partir de 1984 y, en particular, a partir de 1988 el objetivo trazado por el gobier-
no ha sido reducir la tasa de Inflacién a un digito (5% anual para 1993 y 4% para ---
1994), Es muy importante notar que el perfodo 1977-1993 ha experlmentado diferentes
niveles de Inflacién para comprender la verificacién empirica que se hard mediante el

modelo econométrico.

(92) Martfnez Ifigenia, op. cit., p.36
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El Capitulo It nos mostré parte del debate tedrico que existe acerca de la re-

velaclén que existe entre las variables salarlo e Inflaclén. Nos dimos cuenta que --
existen fundamentalmente dos grupos entre los diferentes tedricos. El primer grupo
asegura que los aumentos de los salarfos provocen la inflacién; el segundo afirma,
que los incrementos en los salarios no son la razén de que las tasas de Inflacién --
aumenten. Es claro que nuestro enfoque se apega al de estos ditimos y, en particu-
lar, lo fundamentamos con la teorfa del valor de Carios Marx. Fue menester confron-
tar nuestra visién con el planteamiento neoliberal. Esta demostrado que este ultimo
es el que se ha concentrado en la prdctica a través de los Pactos Econdmicos (1988-
1993), Las politicas monctaristas en general y, en particular, la Impuesta por el FMI
y la *Escuela de Chicago" en nuestro pafs, responde a los intereses de la clase do-
minante de sostener o incrementar la tasa de ganancla de los capltalistas, Con el --
pretexto de que los incrementos salariales son la causa de la inflacién, La teorfa de
la inflacion salarial ha servido de sustento ideolégico para profundizar el sacrificio
de los salarios reales de los trabajadores mexicancs (en este caso los del D.F.),
El andlisls tedrico de este capftulo concluyd con la slguiente aseveracidn: "Cualquie-
ra que sea la evolucién de los salarios, no modifica en nada el velor de la mercan--
cfa, es decir, el tlempo de trabajo transcurrido para producirla, no tlene. ninguna in-
fluencia sobre el nivel general de los precios”. A partir de esta afirmacién, construi-
remos un modelo econométrico para hacer la verificacién empirica de lo que ya fué

demostrado estadisticamente y teéricamente en los capitulos | y Il respactivamente.

II11. LAS VARIABLES DEL MODELO.

Antes de pasar al andlisis de las variables es preciso aclarar algunes ---
cuestiones, Desde slempre, los economistas burgueses han planteado lo indtil
que resulta para la clase obrera luchar por sus reivindicaciones salarlales:

“Un tal John Weston [desde el slglo pasado), delegado a la primera Conferen-

cla de la Internacional, realizada en septiembre de 1865, en Londres... argumen-

ta; de nada sirve reivindicar un aumento de salario puesto que el mismo es --
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anulado de Inmedlato por un alza de precios equilvalente, El salario real no --
cambia; simplemente las realaciones se establecen a un nivel de precios supe--
rior. Weston supone, para mantener este razonamlento, que el Importe de los
salarios es fijo y que de nada sirve querer modificario. Esta argumentacién re-
sulta asombrosamente actual; la economfa politica contempordnea admite implf-
citamente que ia masa de los salarios estd determinada de antemano. La infla-
clén viene entonces a sancionar y corregir los ‘excesos' que resultan de las
relvindicaciones salariales. El alza de los salarlos nominaies implica un alza de
los precios que anula, en términos de poder de compra, el alza lnlc:ial".93
Veamos lo actual que sigue slendo este argumento: "Para que los empleos es-
tén cada vez mejor remunerado, se requlere el aumento sostenido de la produc-
tividad... seguiremos combatlendo la Inflaclén para lograr un crecimiento econd-
mico sostenido en provecho de todos. Queremos que crezcan los empleos y los
salarios reales, no los precios... la estabilidad de precios es esencial para mul-
tiplicar los empleos permanentes y bien remuncrados. No destruiremos la esta-
bilidad que con tantos sacrificlos del pueblo se han logrado".% Se nota con
claridad la Intencidn que subyace detrds de esas palabras, es decir, se plantea
que se mantendrd la establlidad de los precios y se continuard combatiendo la
inflaclén. Lo cual significa —bajo la optica neollberal-—, que ello se logrard -
manteniendo o imponiendo topes salarlales a las demandas obreras. Paraddgica-
mente, dice que qulere que crezcan los salarlos reales, pero esto serd a través
de la elevacisn de la productividad. Lo que en realidad esta diciendo es: "para
que los trabajadores eleven su nvel material de vida. tendrdn que aceptar ser
mds explotados, pero en ningin momento sacrificaremos el margen de ganan--
cla de los empresarios. No podemos incrementar arbitrariamente los salarios --
nominales porque desatarfan la inflacidn, desestabilizarfan los precios y hecha-

rfamos abajo todo el sacrificio que ha implicado para todos los mexicanos la -

(93) Bourgues Paul, op. cit. p.54
{94) Zedillo Ponce de Ledn Ernesto, Texto del discurso de toma de posesién como
Presidente de México, Perfil de la Jornada, 2 de diclembre de 1994, p.2
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1a aplicacién de los Pactos Econémicos". Ni de chiste se le ocurre pensar en -
ta posibllidad de incrementar los salarios nominales y reales sin que provoquen
Ia inflacién. Esto. desde luego. significaria reducir la plusvalfa o el margen de

ganancia de la clase dominante. Cosa que nunca se aceptard por la naturaleza -
misma del sistema capitalista. El planteamiento, tan de moda, de elevar la -—-
productividad, la calidad y la eficlencla, es una forma disfrazada de incremen-
tar la tasa de explotacidén, Ademds es de dudarse que con esto se vayan a re-

cuperar los salarios resles. Pero esta discusidon es motivo de otra investigacién.

La explicacldn anterior se hizo con el propésito de poder justificar las va-
rlables que utilizaremos para nuestro modelo econométrica. Como indicador del
comportamiento de los salarlos, utilizaremos los salarios en preclos corrientes
o salario nominal (SN) para el D.F. En primer lugar para el periodo anual 1977-
1987 [ver cuadro XXV del anexo estadfstico I); en segundo luger, el periodo --
trimestral 1980.1-1987.4 {ver cuadro XXVl del anexo estadfstico 1) y; en tercer
lugar, el perfodo trimestral 1988.1-1993.4 (ver cuadro XXVII del anexo estadisti-

co I},

Por otra parte. utilizaremos el (ndice de precios de la canasta bdsica ----
(IPCB) como Indicador del comportamiento de los precios (inflacién). En primer
lugar para el perfodo anual 1977-1987 (ver cuadro XXV del anexo estadfstico 1);
en segundo lugar, el perfodo trimestral 1980.1-11987.4 (ver cuadro XXVI del ---
anexo estadistico D) y ; en tercer lugar, el perfodo trimestral 1988.1-1993.4 (ver
cuadro XXVII del anexo estadfstico I).

Existe el argumento neoliberal y, por ende, del goblerno mexicario que los
principales beneficlados del control y reduccién de la inflacién son los propios
trabajadores porque detiene el detrimento de los salarios reales. Boccara lo ---
sefiala asf: "Los asalariados, con sus pretenciones excesivas, queriendo consumir
més que el producto disponible para el consumo, desatarfan la inflacidn que --
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revelarfa lo vano de sus esfuerzos al entrafiar la reduccién ulterior de su po--
der de compra real. Ellos se opondrfan, fineimente, en la medida que obtienen
satisfacciones Inmediatas, a la posibilided de aumento ulterior de su poder de
compra al frenar el creclmlento".qs Recurrimos a esta cita para eclarar porque
no se recurrid, para el modelo econémetrico, al fndice de precios al consumi--
dor en la Cludad de México (IPC} o al fndice de precios al mayoreo en la Ciu-
dad de México (IPM). Aunque esta variables son indicadoras del comportamien-
to de la Inflacién, no reflejan fielmente los artfculos y survicios de consumo
de la clase trabajadora.

I1.1.1 ANALISIS DE LAS VARIABLES DEL MODELO

Salerio Nominal.- se trata de series de tlempo (anual en el caso del perfo-
do 1977-1993 y trimestrel en el caso de los perfodos 1980.1-1987.4 y 1988.1-
1993.4, ver cuadros XXV, XXVl y XXVII del anexo estadistico 1), En los
tres casos muestran un comportamiento lineal ascendente. Muestran los
camblos fuertes, en ocaslones bruscos, que han registrado Jas demandas
salarfales. Hemos visto que a partir de la aplicacién de los Pactos Econé-
micos, los camblos ya no son tan bruscos, pero continuaron con su mo-
vimiento ascendente. Sin lugar a dudas es una variable correcta para ob-
servar el comportamiento salarial.

Indice de Precios de la Canasta Bdsica- También se trata de series de

tiempo {anual en el caso del perfodo 1977-1993 y trimestral en el caso de
los perfodos 1980.1-1987.4, ver los cuadres XXV, XXVI y XXVII del ane-
xo estadfstico I). Conceptualmente, este variable es tomada como Indica-

dor de la inflacidn y del compartamiento de los preclos. Este indice fuéd

(95) Boccara Paul, op. cit. p.9
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tomado de los Indicadores Econdmicos del Banca de México tal y como
aparecn, con nimero base, con nimero base 1980=100. En las fuentes ori-
ginales el dato aparece como quincenal o mensual. Aplicando promedios,
obtuvimas el fndice anual para el perfodo 1977-1993 y el fndice trimestral
para los perfodos 1980.1-1987.4 y 1988.1-1993.4. En los tres casos muestran
una clara tendencla lineal ascendente, También a partir de la aplicacion
de los Pactos Econdmicos, las variaciones ya no son tan bruscas, pero -

contintaron su tendencia ascendente,

1112, LOS PERIODOS.

1977-1993.- Este periodo responde & una necesidad de analizar la refacién
de las variables en aflos que han registrado diferentes comportamlenta,
les tasas de Inflacién anual. En el subperfodo 1977-1981 la tase de infla--
eién mantuvo un ritmo de crecimlento anual, mds 0 menos constante.

En el subperfodo 1982-1987 la inflacién alcanzé niveles sin precedentes.
El subperfodo 1988-1993 (el de los Pactos Econdmicos) se caracterizé por
la politica antiinflacionista, donde se buscd, incluso. que la tasa de Infla-
cidn anual fuera de un digito. Veremos sl los incrementos salariales tu--
vleron incidencla sobre los diferentes ritmos de crecimiento de los pre---

clos. Este periodo nos permite trabajar con 17 observaciones.

1980.1-1987.4.- Orlginalmente se penso que este perfodo Iniclara en 1977.1,
pero en aquellos afios el Banco de México todavia no realizaba el cdlculo
del indice de preclos de la canasta bdsica (IPCB). El cdlculo de dicho (n-
dice comenzo a partir de 1980. Sin embargo, esto no altera nuestro pro--
pdsito de hacer la verificacién empirica de la relacién de las variables en

los aflos previos al de las Pactos Econdmicos. Por requerimientos de la -
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econometria —en la que se necesitan por lo menos 15 datos para hacer --
una regresidn~ tuvimos que obtener los datos trimestrales de ambas va--

riables y, asf, poder trabajar con 32 observaciones.

1988.1-1993.4.- La idea de este perfodo es poder hacer la verificacién em-
pirica de las variables en cuestion en los afios de aplicacidn de los Pactos
Econémicos. También, por los requerimientos de la sconometria, hubo ne-
cesidad de obtener los datos trimestrales para poder trabajar con 24 ob-
servaciones. Este perfodo es uno de los mds importantes para nosotros
porque en ¢l se abarca todo lo relacionado a lo pianteado en la hip6te--
sis principal de nuestra investigacitn: la polftica de otorgar incrementos
salariales previos. en base a la inflacidén esperada ha provocade la pérdida
del poder adquisitivo de lus salarlos.

N13. ESPECIFICACION DEL MODELO.

E! Capitulo I lo concluimos con la slguiente aseveracidn: “cualquiera que sea
la evolucldn de los salarios, no modifica en nada e! valqr de la mercanc(a, es
decir, el tiempo de trabajo trenscurrido para producirla, no tiene ninguna in---
fluencia sobre el nivel general de los preclos”. Considerando los resultados -
estadisticos del capitulo 1, las demostraciones teéricas del capitulo I y Io que
se ha planteado hasta este momento en este capitulo, las funciones propuestas

para el modelo econométrico son las siguientes:
I- IPCB = f (SN)); perfodo: 1977-1993, anual.
Il- [IPCB, = F(SN); perfodo: 1980.1-1987.4, trimestral,
Ii- IPCB,= F (SN ); perfodo; 1988.1-1993.4, trimestral
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IL4. REGRESIONES LINEALES SIMPLES,™
1.- Nimero de observaciones: 16; perfodo 1978-199397

IPCB = —997.01136 + 0.0044272 SNt
(1991.5306)  (0.0005590)

t  (-0.5006257) (7.9199891)

=2
R? = 0.992379; R« 0.992360; F = 975.1796; DW= 1,281825

A esta regresion se le aplicé la correcidn de autocorrelacién de primer --
orden.’ Por esa razén, el nuimero de observaciones se redujo de 17 a 16.
Los ndmeros que estdn entre paréntesis, debajo de los coeficlentes de regre—-
slén, corresponden al error stdndar y el estadistico t respectivamente. En gene-
ral, en lo que a estad(stica se refiere, todos los resultados son aceptables,
En relacidn a la bondad del ajuste, la R2 yla ilz tienen un nivel bastante ---
bueno. El estadistico F es mayor que 38, lo cual, nos permite asegtrar que la
significancia global de la ecuacidn es aceptable con un 95% y hasta con un 99%
de conflanza. Debido a la correccién de primer orden k=2 a un nivel de signi~
ficancia de 0.01., los puntos criticos de la Durbin-Watson son df 074y ---
d o 1.25, lo que significa que la DW cae en la zona de aceptacidn, por consi--

guiente, aceptamos la hipdtesls nula: no hay autocorrelacidn positiva.

(96) Por el andlisis hecho en los apartados [I1.L1, 111.1.2 y I1.3, lo mds aproplado fud
calcular regresiones simples. Esto lo hiclmos con ayuda del paquete estadfstico
Micro-TSP, versién 6.54 elaborado por David M. Lilien, 1983-1989.

(97 Ver los datos en el cuadro XXV del anexo estadistico I.



2.- Numero de observaclones: 31: perfodo 1980.2-1987.47®
lPCBtH - 189.25575 + 0.131849 SN,
{49.846184) (0.0002341)
t= (-3.7967952) (56,315640)

-2
R2= 0.998020; R = 0.997878; F = 7055.499; DW= 2.281429

A esta regresion también se le aplicé correccién de asutocorrelacién de ---
primer orden; por ese motlvo, camblo el numero de observaclones de 32 a 31.
De manera andloga a la regresidn 1, en general, los resultados de todos los es-
tadfsticos son aceptables. Por la correccldn, k=2 para un nivel de significancia
de 0.01; los puntos criticos de la Durbin-Watson son d;= 1.08 y d & 134 lo
que significa que éste cae en la zona de aceptacién, por lo tanto, aceptamos la
hipdtesis nula de que no existe autocorrelacidn ni positiva ni negativa.

3.- Ndmero de observaciones: 23; periodo 1968,2-1993.4%°

IPCB, = -6424.4039 « 0.0227156 SN
(964.86347)  (0.0008986)
t (-6.6583554) (25.277508)

-2
R2= 0.991651; R = 0,990817, F= 1187.818; DW = 1.666372

En este caso también aplicamos correcion de autocorrelacidn de primer --
orden; el nimero de observaciones cambié de 24 a 23. Igual que en las regre--
slones 1y 2, en general, los resultados de todos los estadfsticos son acepta--

bles. Por la correccidn de primer orden k=2 para un nivel de significancia de --

(98) Ver los datos en el cuadro XXVI del anexo estadistico I.
{99) Ver los datos en el cuadro XXVII del anexo estadfstico I.
- 78 -



ESTA TESIS Ny opag
SR BE L pigusgycy

0.01; los puntos criticos de la Durbin-Watson son dL=0.94 y dLl =1.29, lo que -
slgnifica que éste cae en la zona de aceptacién, tamblén aceptamos la hipotesis

nula de que no existe autocorrelacidn positiva.

Las regresiones 1, 2 y 3 estdn debidamente justificadas y tiene todos los -
estadfsticos aceptables de acuerdo con la teorfa econométrica. De tal forma --
que podemos hacer interpretaciones correctas de lo que se demostrd estadfsti-

camente y tedricamente en los capftulos [ y Il respectivamente.

MLS.  INTERPRETACION DE RESULTADOS.

Ecuacidn 1.- Se trata del perfodo anual 1978-1993. El resultado del coeficiente -
SN es 0.004, esto nos demuestra que el Impacto qte tienen las varlaciones de

dste sobre el IPCB, es decir, sobre el comportamiento de los precios (inflacidn}
es prdcticamente nulo, Lo cual viene 8 demostrar, empiricamente que es falso -
el argumento neoliberal en el sentide de que no se pueden dar incrementos sa-
lariales mayores a la inflacién proyectada porque provocarfa un desatamiento de
ésta Ultima. No hay que ovidar que este perfodo ublcamos dos subperfodos; -

en primer lugar, 1982-1987 que fueron los afios en los que la Inflacién en Mé--
xico alcanzé niveles sin precedentes; por otra parte, el subperfodo 1988-1993 se
caracterizé por una baja paulatina en las tasas anuales de inflacién. Pero ni en
un caso ni en el otro se detectd que los SN hayan impactado el comportamien-

to de los precios (IPCB).

El coeficlente del intercepto es -999.011, Este resultado quizds nos este -
revelando que hay que bilscar las causas de la Inflacidn en otra parte. Para no-
sotros, 1o vimos en el capitulo II. la Inflacién es un fendmeno inherente a la -

naturaleza del sistema capitalista y ésta se manifiesta en el proceso de circu--
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lacidn. Desafortunadamente, los tedricos necliberales culpan a la clase obrera
para que los capitalistas Incrementen la tasa de explotacién reduciendo los sa-
larios reales. Veremos con mds claridad la relacién entre SN e IPCB en las --
sigulentes ecuaclones. Nos mostrardn que la relacién no presenta camblos sig-
nificativos en los afios anteriores al Pacto, tampoco en los afio en los que se

aplica éste.

Ecuacién 2. Se trata del perifodo trimestral 1980.1-1987.4 (afios en los que toda-
vla no entraba en vigencla el Pacto; pero s{f se presentaron tasas de inflaclén -
sin precedentes) el resultado del coeficlente de SN es 0.013; vemos que aquf --
también el impacto de éstos sobre el IPCB es prdcticamente nulo (esto conside-

rando que fueron afios de inflacién desbordante).

El coeficiente del intercepto es -189.256; igualmente, este resttltado nos
estd revelando que hay que biiscar las causas de la inflacién en otra parte, pe-
ro de ninguna manera en el comportamiento de los SN (No hay que olvidar que
este perfodo se caracterizé por un esquema de frecuentes relvindicaciones sala-
riales debido a las altas tasas de Inflaclon, sin perder de vista que la refvindi-
caclones salarjales slempre fueron despuds de que los preclos ya habfan aumen-
tado). Para este petfodo en particular {cémo pueden explicar los neoliberates,
basandose en la teorfa de la inflacidn salarial, el fendmeno simultdneo de altas

tasas de Inflacién y un descenso de fos salarios reales?

Ecuacidn 3.- Se trata del perfodo trimestral 1988.1-1993.4 (el de los Pactos Eco-
némicos). En estos afios ya opera el esquema de otorgar incrementos salariales
con base en la inflacién proyectada. Sin embargo, a pesar de ello continuaron
descendiendo los salarios reales. Si fuera clerto el argumente neoliberal, con -
la aplicacién de los Pactos se hubiera frenado el deterioro salarlal, pero esto -
no fué as{ {qué paso entonces? veamos, el resultado del coeficiente de los SN

es 0.022; es casl idéntico al de la ecuacidn dos, o sea, que tampoco los SN -
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impactaron significativamente el nivel de precios (IPCB). En este perfodo tam-
bién econtramos como un hecho sin precedentes la reduccidn de las tasas ---
anuales de inflacién, incluso en los dltimos afios sdélo fué de un digito; pero

los salarios reales siguleron descendiendo &por qué la Inflacién rebasé los fn-~
crementos salariales preestablecldos? ¢los neoliberales, como explicarfan este -
fendmeno simultdneo de bajas tasas de inflacldn con descenso de los salarios
reales? lacaso por factores externos a la econom(a?. Seguramente nos saldrdn
con ¢l argumento de! saneamiento de las finanzas pdblicas, del equilibrio de

las variables macroeconémicas y. por iitimo, que el problema es que necesita-
mos ser mds productivos. He aquf la falacia. se salen por la tangente tratando
de explicar, una vez mds, el fendmeno Inflacionario en los aspectos superficia-

les de la economfa.

El resultedo de) coefictente del Intercepto es -6424,403, este si es signi-
ficativamente diferente al de la ecuaclén 2 (-189,256).

Pero igualmente nos revela que el orfgen de la Inflacién se encuentra en
otro lado y no en las reivindlcaciones salariales de la clase obrera. Insistimos,
para nosotros el origen de la inflacién se encuentra en la naturaleza inherente
al funcionamlento del sistema capitalista, Pero los Idedlogos neoliberales se -
niegan rotundamente a buscar clentfficamente el orfgen de la misma porque ---
ello implicarfa reconocer que en el proceso de produccldn se genera el plusva-
valor, lo que significa admitir que el trabajador es explotado. Ya no podrfan -
darle el trato de costo de produccién comiln al precio de la fuerza de trabajo.
No podemos esperar que los economistas neoliberales renunclen a la gran men-
tira {los Incrementos salariales son la causa de la Inflacidn) que les ha redi---
tuado a ellos y a sus "amos" altas tasas de ganancia y un Incremento en la --

tasa de expiotacién de la fuerza de trabajo.
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CONCLUSIONES

.- En el perfodo 1950-1976 los salarlos minimos del D.F. incrementaron su poder ad-
quisitivo en 204%

2.- En el perfodo 1977-1987 los salarlos minimos del D.F. tuvieron pérdida de poder
adquisitivo de 61.4%.

3.- En el perfodo 1988-1993 (el de la aplicacidn de los Pactos Fconémicos) tuvieron
una pérdida de poder adqulsitivo de 20X los salarios minimos del D.F,

4.- Los Pactos Econémicos no detuvieron la pérdida de poder adquisitivo que viene
desde 1977. Atn con ellos ( Pactos), los salarios reales slguieron cayendo en -
el perfodo 1988-1993,

5.- En el supuesto de que los salarios minimos del D.F. hubieran recuperado el pa--
der adquisitivo que tenfan en 1977, en 1993 estos debieron hsber sido de ---v-emen-
N$42,09 diarios. Ni asf hubiera sido posible cumplir con lo que establece el arti-

culo 123 constitucional.

6.- La clase dominante ha hecho crecer a la gente que no conoce la teorfa del valor:
que la enfermedad de la economia radicaba en las altas tasas de inflacidn de! -~
perfodo 1982-1987, Lo peor es que se cuipo a los trabsjadores por pedir incremen-

tos salariales “desmedidos”.

7.- Basandonos en la teorfa del valor, obtuvimos la siguiente conclusién: "cualquiera
que sea la evolucién de los salarlos, no modifica en nada el valor de la mercan--
cfa, es decir, el tiempo de trabajo transcurrido para produciria, no tiene ninguna

influencia sobre el nivel general de los precios”.
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8.- Para respaldar la conclusién anterior, se hizo la verificactén empirica con la me-
todologfa de la econometria y con datos de selarios y precios del D.F.
Primero abarcamos el perfodo anual 1977-1993; en segundo lugar, el perfodo trl--
mestral 1980.1-1987.4 (antes de los Pactos} y; en tercer lugar, el periodo 1988.1---
1993.4 (afios de aplicacién de los Pactos). En los tres casos vimos que cualesqule-
ra que sea la evolucldn de los salarios no efecta el nivel de los precios. En otras
palabras; los selarlos no son la causa de la inflacldn.

9.- Resultado de la anterior, encontramos la respuesta del porque el esquema de ---
otorgar Incrementos salariales en base a la Inflacidn esperada, no ha funcionado
como se esperaba. Es claro que la inflacidn ha superado los Incrementos salarla-

les, agudlzando el deterioro de los salarios reales.

10.- La inflacién es un fendmeno Inherente 8 la naturaleza propia del proceso de pro-
duccidn capitalista, Pero los economistas neoliberales no han querlde penetrar, --
clent{ficamente, al origen del problema porque encontrarfan la rafz del plusvalor

y, por tanto, de la explotacidn de la fuerza de trabajo.

11.- El descenso de las tasas anuales de inflacidn en el perfodo 1988-1993 en nada --
beneficiaron a los trabajadores de salarlo minimo del D.F, Lo que subyace detrds
del supuesto logro (el control de la inflaclén) es mantener o incrementar la tasa

de ganancla de los capitalistas,

12.- Existe una sdla posibilidad de Incrementar los salarios reales sin que se produz-
can alzas en las tasas de inflacién. Esta serfa. reduciendo ¢l plusvalor que se ---
apropian los capitalistas; porque puede haber alza o baja en los costos de pro---
duccién {en este caso el precio de la fuerza de trabajo) sin ninguna modificaclén
del valor de las mercancfas producidas. Pero serfa ingenuo creer que un gobierno
de corte neoliberal proponga la reduccidn del plusvalor. Mds bien lo que se es--
pera es que busquen elevar los salarios reales, elevando la tasa de productividad,

es decir, explotando mds la fuerza de trabajo,
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CUADRO I
SALARIO MINIMO DIARIO GENERAL PARA EL D.F.
1950-1976 (PESOS CORRIENTES)

_ANos SALARIO ANos SALARIO
1950-51 3.39 1970-71 32.00
1952-53 6.70 1970 38.00
195455 8.00 1973(1 ene-16aept) 38.00
1956-57 11.00 1973117 sep-17 @*:)  44.85
1958-59 12.00 1974(1 ene-7 act) 52.00
1960-61 14.50 1974(8 oct-31 dic) 63.40
1962-63 17.50 1975 63.40
1964-65 21.50 19761 ene-30 sept)  78.60
1966-67 25.00 19761 oct-3t dic) 96.70
1968-69 28.25

FUENTE: Estadisticas Histéricas de México, Tomo 1, INEGI; Julio, 1990, p. 183



CUADRO 11

SALARIO MINIMO ANUAL NETO: 1950 - 1976
{PESOS CORRIENTES)

ARNos SALARIO ARos SALARIO
1950 1237.00 1964 7847.00
1951 1237,00 1965 7847.00
1952 2445.00 1966 9125.00
1953 2445.00 1967 9125.00
1954 2920.00 1968 10311.00
1955 2920.00 1969 10311.00
1956 4015.00 1970 11680.00
1957 4015.00 1971 11680.00
1958 4380.00 1972 13870.00
1959 4380.00 1973 1512000
1960 5292.00 1974 21060.00
1961 5292.00 1975 23141.00
1962 6387.00 1976 3199200
1963 6387.00

FUENTE: Elaboracién propla en base al cttadro L



CUADRO 1

INDICE DE PRECIOS AL MENUDEO EN LA CIUDAD DE MEXIco ¥
1950-1976

PROMEDIOS ANUALES

63 CONCEPTQS GENERICOS
@

1978 = 100

Allo INDICE GENERAL ARo INDICE GENERAL
1950 1.3 1964 27.4
1954 13.9 1965 - 219
1952 16.8 1966 28,0
1953 16.2 1967 274
1954 17.7 1968 27.0
1955 204 1969 26.7
1956 211 1970 28.3
1957 22,1 197t 29.0
1958 23.8 1972 306
1959 25.0 1973 35.7
1950 25.0 1974 453
1961 26.0 1975 49.6
1962 26.2 1976 66.9
1963 26.3

o
Iniciado en la oficina de Bardmetros Econdmicos de la Secretaria de Economia --

Nacional, consta de 63 conceptos gendricos y la fdrmula empleada es la de pon--
deraciones fljas de Laspeyres.

)

La base ariginal 1934 = 00

FUENTE: Banco de México, con base en informacién de Ja Direccldn General de -~
Estad(stica, Secretarfa de Programacidn y Presupuesto.



CUADRO 1V

INDICE DE COSTO DE LA VIDA OBRERA EN LA CIUDAD DE MEXICO

1950-1976

PROMEDIOS ANUALES

32 CONCEPTOS GENERICOS

(1}

1978 = 100
PERIODO INDICE GENERAL FERIODO INDICE GENERAL

1950 12.1 1964 25.0
1951 15.0 1965 25.2
1952 15.6 1966 25.7
1953 13.3 1967 259
1954 16.5 1968 26.4
1955 18.9 1969 27.3
1956 19.9 1970 29.8
1957 211 1971 305
1958 21.8 1972 309
1959 21.8 1973 35.1
1960 23.0 1974 459
1961 23.0 1975 517
1962 23.3 1976 61.8
1963 23.8

w Base orlginal 1929 = 100

FUENTE: Banco de México



CUADRO V
SALARIO REAL Y COMPARACION MONETARIO ENTRE ANOS, CALCULO HECHO
CON EL INDICE DE PRECIOS AL MENUDEO EN LA CIUDAD DE MEXICO
(CUADRO 1IN

SALARIO MINIMO  INDICE SALARIO COMPARACION

ARo ANUAL NETO GENERAL REAL MONETARIA
1950 $1237 1.3 109.4 $10946
1951 1237 13.9 88.9 8899
1952 2445 16.8 145.5 14553
1953 2445 16.2 150.9 15092
1954 2920 17.7 164.9 16497
1955 2920 20.4 143.1 14313
1956 4015 211 190.2 19028
1957 4015 22.1 181.6 18167
1958 4380 238 184.0 18403
1959 4380 25.0 175.2 17520
1960 5292 25.0 211.6 21168
1961 5292 26.0 203.5 20353
1962 6387 26.2 2437 24377
1963 6387 26.3 2428 24285
1964 7647 27.4 286.3 28638
1965 7847 27.9 281.2 28125
1966 9125 28.0 325.8 32583
1967 9125 27.4 - 3330 33302
1968 10311 27.0 381.8 38188
1969 10311 26.7 386.1 38617

1970 11680 28.3 412.7 41272



SALARIO MINIMO INDICE SALARIO COMPARACION

ANo ANUAL NETO GENERAL REAL MONETARIA
1971 $ 11680 29.0 4027 40275
1972 13870 30.6 453.2 45336
1973 15120 35.7 423.5 42352
1974 21060 45.3 464.9 46490
1975 23141 49.6 466.5 460655
1976 31992 66.9 478.2 47820

FUENTE: Elaboracién propla en base a los cuadros II y III.



CUADRO VI
SALARIO REAL Y COMPARACION MONETARIA ENTRE ANOS, CALCULO HECHO
CON EL INDICE DE COSTO DE LA VIDA OBRERA EN LA CIUDAD DE MEXICO.
{CUADRO IV)

SALARIO MINIMO  INDICE SALARIO COMPARACION
Ao ANUAL NETO __ GENERAL REAL MONETARIA
1950 $1237 121 102.2 $10223
1951 1237 15.0 82.4 8246
1952 2445 15.6 156.7 15673
1953 2445 15.3 159.8 15980
1954 2920 16.5 176.9 17696
1955 2920 18.9 154.4 15443
1956 4015 19.9 2007 20175
1957 4015 211 190.2 19028
1958 4380 21.8 200.9 20091
1959 4380 21.8 200.9 2009t
1960 5292 23.0 230.0 23008
1961 5292 23.0 230.0 23008
1962 6287 233 2741 27412
1963 6387 238 268.3 26836
1964 7847 25.0 313.8 31388
1963 7847 25.2 311.3 31138
1966 9125 25.7 355.00 35505
1967 9125 25.9 352.3 3523t
1968 1031 26.4 290.5 39056
1969 1031 273 377, 37769

1970 11680 29.8 39 39194



SALARIO MINIMO INDICH SALARIO COMPARACION

ANo ANUAL NETO ___ GENERAL REAL MONETARIA
1971 $11680 30.5 3829 $38295
1972 13870 30.9 448.8 44886
1973 15120 35t 430.7 43076
1974 21060 459 458.8 45882
1975 23141 S51.7 447.5 44760
1976 31992 61.8 517.6 51766

FUENTE: Elaboracidn propla en base a los cuadros Il y IV



CUADRO VII
INCREMENTO O PERDIDA DEL PODER ADQUISITIVO DEL SALARIO MINIMO EN EL
D.F., ANO POR ANO: 1950-1976 EN BASE AL CUADRO V.

AfNO SALARIO RPAY. _PODER_ADQUISITIVO {X)
1950 109.4 —
195 88.9 -18.7
1952 145.5 63.6
1953 150.9 3.7
1954 164.9 9.2
1955 1431 -32
1956 190.2 329
1952 181.6 -45
1958 184.0 13
1959 175.2 -4.7
1960 211.6 20.7
1961 203.5 -3.8
1962 2437 19.7
1963 242.8 0.3
1964 286.3 17.9
1965 281.2 -1.7
1966 325.8 2.2
1968 3818 ' 14.6
1969 386.1 11
1970 4127 6.8
1971 4027 2.4
1972 453.2 125

1973 4235 -6.5



ARo SALARIO REAL PODER ADQUISITIVO (X)

1974 464.9 9.7
1975 466.5 0.3
1976 4782 2.5

FUENTE: Elaboracién propia en base al cuedro V.



CUADRO VIII
INCREMENTO O PERDIDA DEL PODER ADQUISITIVO DEL SALARIO MINIMO EN
EL D.F. EN BASE AL CUADRO VI,

A -} Q DER, ISITIVO
1950 102,2 —_—
1951 824 -19.3
1952 156.7 90.1
1953 159.8 1.9
1954 176.9 107
1955 154 4 ~12.7
1956 201.7 30.6
1957 190.2 -5.7
1958 2009 5.6
1959 200.9 0.0
1960 230.0 144
1961 230.0 0.0
1962 2741 19.1
1963 268.3 ~2.1
1964 213.8 16.9
1965 kHE) -0.7
1966 355.0 4.0
1967 3523 -0.7
1968 390.5 10.8
1969 3776 -3.3
1970 391.9 3.7

1971 829 -2.2



CUADRO IX
SALARIO MINIMO DIARIO GENERAL PARA EL DISTRITO FEDERAL DE 1977-1987
(PESOS CORRIENTES)

A RO SALARIO
1977 $ 106,40
1978 120.00
1979 138.00
1980 163.00
1981 210.00
1982 (lo. enero-31 oct.) 280.00
1982  (lo. nov,-31 dic) 364.00
1983 (lo. enero-13 jun) 455,00
1983 {14 Jun-31 dlc) 533.00
1984 (lo. enero-10 jun) 680.00
1984 (11 jun-3t dic) 816.00
1985 (lo. enero-3 Jun) 1060.00
1985 (4 jun-31 dic) . 1250.00
1986 (1a.enero-31 may) 1650.00
1986  (lo. jun-21 oct) 2065.00
1986 {22 oct-3 dic) 2480.00
1987 (lo.enero-31 mar) 3050.00
1987 (1o, abri}-30 jun) 3660.00
1987  (lo0.jul-30 sept) 4500.00
1987  ({lo. oct-15 dic} 5625.00
1987 (16 dic-31 dic) €470.00 (%)

FUENTE: Estadisticas Histdricas de México, Tomo I, INEGI, jullo, 1990, p. 183

(+) Este dato fué tomado de la C.N.S.M., folleto de enero de 1994



ARO SALARIO REAL PODER_ADQUISITIVO {X)

1972 448.8 17.2
1973 4307 -4.0
1974 458.8 6.5
1975 4475 2.4
1976 517.6 15.6

FUENTE: Elaboracién propla en base al cuadro 1Il.



CUADRO X
SALARIO MINIMO ANUAL NETO: 1977 - 1987
(EN PESOS CORRIENTES)

_Afo SALARIO
1977 $ 38 836.00
1978 43 800.00
1979 50 370.00
1980 59 495.00
1981 76 650.00
1982 117 530,00
1983 178 485.00
1984 273 020,00
1985 421 575.00
1986 753 725.00
1987 1 701 265.00

FUENTE: Elaboracién propla en base al cuadro IX.



CUADRO XI
INDICE DE PRECIOS AL CONSUMIDOR EN LA CIUDAD DE MEXICO: 1977-1987
BASE 1980 = 100

INDICH INDICBE

ARO BASE 1978 = 100 BASH 1980 = 100
1977 85.5 57.3
1978 100.0 67.1
1979 117.8 79.0
1980 149.0 100.0
1981 1919 128.7
1982 302.4 2029
1983 5980 401.3
1984 972.7 652.8
1985 1530.5 1027.1
1986 2830.4 1899.5
1987 6497.6 4360.8

1) ’
Base orlginal 1978=100, se compatibliizé con el cuadro XII,

FUENTE: Indicadores Econdmlcos del Banco de México, Indice de Preclos y Salarios,
Direccidn de Investigacién Econdmica.



CUADRO X1I
INDICE DE COSTO DE LA VIDA OBRERA EN LA CD. DE MEXICO: 1977-79
(INDICE DE PRECIOS DE LA CANASTA BASICA: 1980-1987)
BASE 1980 = 100

AfNo INDICE
1977 58.6
978" 66.9
1979 @ 85.3
1980'¥ 100.0
1981 120.9
1982 195.9
1983 403.8
1984 688.5
1985 1079.8
1986 2196.6
1987 5035.5

mPara los ailos 1977 y 1978 los datos son tomados del Indice de Costo de la Vida ~
Obrera en la Cd. de México. Base original 1978 = 00
Este dato hay que tomarlo con reserva, porque a diferencia de los anteriores, este
fué elaborado en base a 23 conceptos genéricos, y los anterlores en base a 32,
Pero se tomd por no disponer de otro dato en las estadfsticas oficlales. Base ori--
ginal 1978 = 100

3)A partir de este afic los datos son tomados del nuevo Indice llamado: Precios de

la Canasta Bdsica. Ya aparecen con base 1980 = 100

FUENTE: Estadisticas Histdricas de México, Tomo Ill. INEGI, julio de 1990. Banco de
México. Indice de Preclos vy Salarios. Diciembre de 1993.



CUADRO Xl
SALARIO REAL Y COMPARACION MENETARIA ENTRE ANOS.
CALCULO HECHO CON EL INDICE DE PRECIOS AL CONSUMIDOR EN LA
CD. DE MEXICO: 1977-1987 (CUADRO XI)

SALARIO MINIMO  INDICE SALARIO  COMPARACION
Afo ANUAL NETO GENERAL REAL MONETARIA
1977 $ 38 836.00 57.3 677.7 $ 67 770
1978 43 800.00 67.1 652.7 65 270
1979 §0 370.00 79.0 637.5 63 750
1980 59 495.00 100.0 5310 59 494
1981 76 650.00 128.7 §95.5 59 550
1982 117 530.00 202.9 §79.2 §7 920
1983 178 485.00 4013 4447 44 470
1984 273 020.00 652.8 418.2 41 B20
1985 421 §75.00 1027.1 410.4 41 040
1986 753 725.00 1899.5 396.8 39 680
1987 1 701 265.00 4360.8 390.1 39 010

FUENTE: Elaboracidn propla en base a los cuadros X y XI



CUADRO XIV
SALARIO REAL Y COMPARACION MONETARIA ENTRE ANOS. CALCULO
HECHO CON EL INDICE DE COSTO DE LA VIDA OBRERA E INDICE DE PRECIOS
DE LA CANASTA BASICA: 1977-1987 (CUADRO XII

SALARIO MINIMO  INDICH SALARIO COMPARACION

ARo ANUAL NETO GENERAL REAL MONETARLA
1977 $ 38.836.00 58.6 662.7 $ 66, 273
1978 43,800.00 66.9 654.7 65, 470
1979 50,370.00 85.3 590.5 59, 050
1980 54,495.00 100.0 5949 59, 495
1981 76,650,00 1209 6339 63, 399
1982 117, 530.00 195.9 599.9 59, 994
1983 178,485.00 403.5 442.3 44, 234
1984 273.020.00 688.5 396.5 39, 654
1985 421,575.00 1,079.8 390.4 39,041
1386 753,725.00 2,126.6 354.4 35,442
1987 1,701,265.00 5,035.5 337.8 $ 33,785

FUENTE : Eleboracién propia en base a los cuadros X y XII



CUADRO XV
INCREMENTO O FERDIDA DEL PODER ADQISITIVO DEL SALARIO MINJMO
EN BL D. F. ANO POR ANO : EN BASE AL CUADRO XIIl.

ANoO SALARIO REAL PODER ADJUISITIVO ( X))
1977 671727 e
1978 652.7 -36
1979 637.5 - 23
1580 594.9 - 6.6
1981 595.8 15}
1982 579.2 -7
1983 4447 - 232
1984 418.2 - 59
1985 410.4 -18
1986 396.8 - 33
1987 390.1 - 16

FUENTE : Elaboraclén propia en base al cuadro XIII



CUADRO XVI
INCREMENTO O PERDIDA DEL PODER ADQUISITIVO DEL SALARIO EN EL
D.F. ARO POR ANO: 1977-1987, EN BASE AL CUADRO XIV

Afto RALARIO REAL PODER ADQUISITIVO

1977 662.7 —_
1978 654.7 - 12
1979 590.5 -98
1980 594.9 0.7
1981 633.9 6.5
1982 599.9 - §3
1983 4423 -26.7
1984 396.5 -10.3
1985 390.4 - 1§
1986 354.2 - 92
1987 337.8 - 3.6

FUENTE: Elaboracidn propla en base al cuadro XIV.



CUADRO XVII
SALARIO MINIMO DIARIO GENERAL PARA EL D.F. (ZONA A)
PERIODO 1988-1993 (PESOS CORRIENTES)

Afo SALARIO
1988 (1 enero - 29 febrero $  7,765.00
1988 1 marzo - 31 diclembre} 8,000.00
1989 {1 enero - 30 junio} 9,160.00
1989 (4 diclembre - 31 diclembre) 10,080.00
1990 {1 enero - 15 noviembre) 10,080.00
1990 (16 noviembre - 31 diciembre) 11,900.00
1991 {1 enero - 10 noviembre) 11,900.00
1991 {11 novimbre - 11 diclembre) 13,330.00
1992 (1 enero - 3t dictembre) 13,330.00
1993 {1 enero - 31 dictembre) 14,270.00(%)

{#) El dato original estd expresado en nuevos pesos (N$), pero por razones de --—-
metodologia lo compatibllizamos con los anterfores en antiguos pesos ($)

FUENTE: Comisién Naclonal de los Salarios Minimos, folleto. de enero de 1994,



‘ CUADRO XVIII
SALARIO MINIMO ANUAL NETO: 19861993 (EN PESOS CORRIENTES

Afto SALARIOQ
1988 $ 2877125
1989 - 3,392,066.7
1990 4,011,330.0
1991 4,604 ,475.0
1992 4,865,450.0
1993 5,2n%,550.0

FUENTE: Elaboracidn propia en base al cuadro XVIL



CUADRO XIX

INDICE DE PRECIOS AL CONSUMIDOR EN LA CD. DE MEXICO

BASE 1980 = 100" ; 19881993

ARO Aas 1978 = 100 m‘:‘i\uo » 100
1988 13,6149 9.27T1.7
1989 16,629.9 11,161.7
1990 21,3069 14,299,9
1991 26,069.7 17,496.4
1992 30,2879 20,327.4
1993 33.152.7 22,2501

@ Base original 1978 = 100

FUENTE: Indicadores Econémicos del Banco de México, Indices de Precios y Salarlos
Diciembre de 1993,



CUADRO XX
INDICE DE PRECIOS DE LA CANASTA BASICA, BASE 1980 = 100 : 1988-1993

ARo INDICE
1988 10,345.9
1989 11,575.9
1990 14,923.1
1991 18,357.8
1992 21,4959
1993 23,1901

FUENTE: Indicadores Econémicos del Banco de México, Indice de Preclos y Salarlos,
Diclembre de 1993.



CUADRO XXI
SALARIO REAL Y COMPARACION MONETARIA ENTRE AROS.
CALCULO HECHO CON EL INDICE DE PRECIOS AL CONSUMIDOR EN LA CIUDAD
DE MEXICO ; 198B-1993 (CUADRO XIX)

SALARIO MINIMO  INDICE SALARIO COMPARACION

Ao ANUAL NETO GENERAL REAL MONHTARIA
1988 $ 2,877,112.8 9271.7 310.3 $ 31,031.12
1989 3,392,066.5 11161.7 3039 . 30,390.23
1990 4,011,350.0 142999 280.5 28,051.59
1951 4,604,475.0 17476.4 240.4 26,316.69
1992 4,865.450.0 20327.4 234.0 24,041.87
1993 5,,208,550.0 22250.1 2340 23,409.10

FUENTE: Elaboracldn propia en base a los cuadros XVII y X1X



CUADRO XXIT
SALARIO REAL Y COMPARACION MONETARIA ENTRE ANOS, CALCULO
HECHO CON EL INDICE DE PRECIOS DE LA CANASTA BASICA : 1988 -
1993 ( CUADRO XX )

o Moo  Amon wigie  comwscox
1988 $2,877,112.5 10,3459  278.0 $ 27,809.20
1989 3,392,066.7 15759 2930 29,809.83
1990 4,014,350.0 149231 268.0 26,860.13
1991 4,604,475,0 18,3578  250.8 25,081,84
1992 4,865,450.0 24259 2270 22,708,26
1993 §,208,550.0 23,1904 2246 22,460.23

FUENTE: Elaboracién propia en base a los cuadros XVII[ y XX



CUADRO  XXIfI
INCREMENTO O FERDIDA DEL PODER ADQUISITIVO DEL SALARIO
MINIMO EN EL DF. ARO POR ARO : 1588-1993, EN BASE AL

CUADRO ({ XXI )

Allo SALARIO REAL PODER ADQUISITIVO (X)
1988 b

1989 3039 -~ 20

1990 280.5 - 7.6

1991 263.4 - 62

1992 2404 - 86

1993 234.0 ~ 26

FUENTE: Elaboracién propla en base a! cuadro XXI



CUADRO XXIV
INCREMENTO O PERDIDA DEL PODER ADQUSITIVO DEL SALARIO
MINIMO EN EL D.F. ANO POR ANO : 1988 - 1993, EN BASE AL CUADRO XXII

Allo SALARIO RBAL PODER ADQUISITIVO ( X )
1988 2780 0 eeemee-
1989 293.0 ’ 5.3
1990 268.0 - 8.5
1991 250.8 - 6.4
1992 2271.0 - 94
1993 224.6 - 10

FUENTE : Elaboraclén propia en base al cuadro XXII



CUADRO XXV

. INDICE DE PRECIOS DE LA CANASTA BASICA Y SALARIO NOMINAL
ANUAL PARA EL D.E: 1977 - 1993

IrPCB
ARo BASH:1980=100 S/N
1977 58.6 38,690.0
1978 66.9 43,8000
1979 88.3 50,370.0
1980 100.0 §9,495.0
1981 120.9 76,650.0
1982 195.9 117,530.0
1983 403.5 178,485.0
1984 688.5 273.020.0
1985 1079.8 421,575.0
1986 2126.6 753,725.0
1987 5035.5 1,701,265.0
1988 10345.9 2,877.112.5
1989 11575.9 3,392,066.7
1990 14923.1 4,011,350.0
1991 18,357.8 4,604,475.0
1992 21,4259 - 4,865,450.0
1993 23,190.1 5,208,550.0

FUENTE: Indicadores Econémicos del Banco de México, Indice de Preclos y Salarios,
varios nimeros.
Cuadros X y XVIII de este anexo.



CUADRO XXViI
INDICE DE PRECIOS DE LA CANASTA BASICA Y SALARIO NOMINAL
TRIMESTRAL EN EL D.F.: 1980.1 - 1987.4

Ao Y IrCH
TRIMMSTRE BASE 1980 = 100 S/N
1980-1 94.0 14,670.0
2 97.4 14,833.0
3 102.4 14,996.0
4 106.2 14,996.0
1981- 1 113.8 18,900.0
2 18.8 19.110.0
3 122.2 19,320.0
4 128.8 19,320.0
1982- 1 147.6 25,200.0
2 167.6 25,480.0
3 209.6 25,760.0
4 259.0 30,884.0
1983-1 325.8 40,950.0
2 375.6 42,731.0
3 4245 49,036.0
4 488.0 49,036.0
1984-1 569.4 61,200.0
2 666.9 64,600.0
3 7209 75,072.0
4 797.0 75,072.0
1985- 1 955.6 95,400.0
2 1026.3 101,590.0
3 1098.0 115,000.0
4 1239.5 115,000.0



1986-1 1567.1 148,500.0

2 1848.6 162,600.0
3 2285.8 189,980.0
4 2805.2. 219,445.0
1987-1 3437.4 274,500.0
2 4368.9 333,060.0
3 5485.2 414,000.0
4 6830.8 §31,020.0

FUENTE: Indicadores Econdmicos del Banco de México, Indice de Precios y Salarios
varios numeros.

Cuadro IX de este enexo.



CUADRO XXV1
INDICE DE PRECIOS DE LA CANASTA BASICA Y SALARIO NOMINAL
TRIMESTRAL EN EL D.F.: 1988.1 - 1993.4

Afto IrPCH
Y TRIMESTRH BASH 1980 = 100 /N
1988-1 9781.4 706,135.0
2 10346.5 728,000.0
3 10515.2 736,000.0
4 10740.7 736,000.0
1989-1 11227.4 777,600.0
2 11389.7 786,240.0
3 11537.7 842,720.0
4 12149.1 868,480.0
1990-1 13686.9 907,200.0
2 14399.0 917,280.0
3 15.337.3 927,360.0
4 16,269.3 956,480.0
1991- 1 17553.9 1,071,000.0
2 179829 1,082,900.0
3 18326.6 1,094,800.0
4 19658.3 1,167,730.0
1992- 1 20849.6 1,199,700.0
2 21161.8 1,213,030.0
3 21640.5 1,226,360.0
4 22052.0 1,226,360.0
1993- 1 22702.0 1.284.300.0
2 23098.7 1.298.570.0
3 23423.2 1.312,840.0
3 237662 1,312,840.0

FUENTE: Indicadores Econdmicos del Banco de México, Indice de Preclos y
Salarlos. diciembre de 1993.
Cuadro XVII de este anexo.
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ANEXO TEORICO I
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1

LA LEY DEL VALOR.

Es la ley segun la cual las mercancfas se intercamblan sobre la base del tiem-

po soclalmente necesarlo para su produccién,

tes:

Esta ley nace de la produccién mercantll cuyas caracter(sticas son las sigulen--

-—— En esta produccién, las actividades se ponen en marcha independlentemen-

te la unas de las otras y son organizadas por ellas mismas. Por ejemplo,
en la sociedad capitalista cada empresa se desarrolla separadamente de las

otras y para producir el mdximo beneficlo al capltalista.

Sin embargo, estas actividades no son menos necesarlas para el conjunto -

q

de la sociedad: d bocan en pr o0s que serdn cambiados y responde-
rdn a las necesidades de la vida en socledad. Por eso, el trabajo realizado
en cada une de estas actividades de produccién corresponde en realidad, a
una fraccién del trabajo gastado por la sociedad para responder a sus ne-
cesidades y no se mantlene mds que si es reconocldo como socialmente --
dtll (sl no la actividad desaparece, por el hecho de que los productos que

resultan de ella no pueden ser vendidos).

La ley del valor deriva, precisamente, de la obligacién de comparar trabajos
privados, ejecutados independientemente unos de otros, con su medida so-
clal. Ahora blen, el denominador comtin, que permite que mercancias pro--
ducidas separadamente, respondiendo a necesidades diferentes, tenlendo u-
tilldades, valores de uso diferentes puedan intercambliarse, estd representa-

do efectlvamente por lo que caracteriza de manera comin a todos esos -~



trabajos, todas esas actividades, a saber: constituir una fraccién del tiempo
de trabajo necesario para la socledad. Por ello, las mercancias seran cam--
bladas sobre la base del tiempo de trabajo soctalmente necesaric para su
producci¢n, que se llama su valor de camblo, o mds slmplemente: su va--
lor. La moneda tlene por funcldn primera medir el valor contenido en cada
mercancia, y la expresién de este valor en moneda constituye el preclo,
Cada mercancia tiene un precio, es declr que el tlempo de trabajo que ella
contiene se expresa en una clerta cantidad de moneda. Cuando se dice: una
silla vale N$100 se reconoce asf que el tiempo de trabajo socialmente nece-

sario para producir esa silla se expresa en esa suma de dinero.
2~ LA PRODUCCION CAPITALISTA.
Toda produceidn se compone de los siguientes elementos:

— Los objetos de trabajo {materias primas, productos semielaborados);
— Los medios de trabajo {mdquinas, dtiles, etc.);

—— La capacidad de trabajo de los productores llamada: fuerza de trabajo.

Se pueden agrupar los objetos y los medios de trabajo, es decir, los elementos
{(llamados también, condiclones) materiales de la produccidn, para distinguir del ele-

mento humano. Al agruparlos, se les llama: medios de produccidn.

El praceso por el que los trabajadores ponen en marcha su capacidad de trabajo,
utilizando los medlos de trabajo para transformar las materias primas o los produc-
tos semielaborados en un bien nuevo, itil a la socledad es ilamado: proceso de tra-
bajo. Es el caso, por ejemplo, de los siderirgicos, cuando transforman el acero en -

chapas utilizando un laminador. Esa chapa serd (til para producir automdviles.

Sin embargo. en el sistema capitalista, ese proceso de trabajo de transforma---



cién de la materia prima, se realiza sobre la base de la propledad privada de los me-
dios de produccidn. Los productores directos, los trabajadores, no poseen los medios
de produccién que son, sin embargo, Indispensables para toda actividad productiva. -
Ellos no poseen mds que su capacidad, su fuerza de trabajo. Por eso son obligados
a vender su fuerza de trabajo al poseedor privado de los medios de produccién, al -
capitalista, En consecuencia, la fuerza de trabajo se vuelve ella misma una mercan--

cfa, Se trata, sin embargo, de una mercancfa particular. En efecto:

~—— Por un lado, como toda mercancia, es vendida sobre la base de su valor,
es decir del tiempo de trabajo soclalmente necesario para producirla {se --
trata aqui del valor de les blenes y servicios de consumo comprados por -
el productor para renovar su fuerza de trabajo y mantener su familla);

—— por otro lado, ella crea valor, en la produccién, en la medida en que ac--
tuando para transformar la materla y producir blenes dtiles, crea un tlem-

po de trabajo nuevo, agrega un valor nuevo.

De ahf resulta la explotacidn capitalista,

El valor nuevo creado por el obrero, por ejemplo en una jornada de 8 hrs., se

descomporne en:

—-— El valor que corresponde al pago de su fuerza de trabajo. es decir el sale-
rio. Este valor, es 1lamado el tiempo de trabajo necesario, ya que se trata
del tiempo de trabajo necesario para que el obrero pueda continuar repro-
duclendo su capacidad de trabajo, en un nivel que, estando basado en el -

valor de las mercancias que necesita consumir, es en la prdctica determina-

do por la lucha sindical.

—— El valor suplementarjo, que el productor agrega trabajando mds alld del --

tiempo de trabsjo necesario equivalente a su salario, y que es llamado ---



precisemente tiempo de trabajo suplementsario, o todavla: sobretrabajo y —-
que, en la medida en que se trata de la creacién de un suplemento de va-
lor, es calificado de plusvaifa. Esa plusvalfa es apropiade gratuitamente --
por el cepitalista, El valor nuevo creado por el obrero en una jornada de
ocho horas, se descompone pues en:

- tlempo de trabajo necesarlo equivajente al salarlo = a cuatro horas de --
trabajo por ejemplo;

- tiempo de trabajo suplementario que se traduce en plusvalia = a cuatro
horas de tiempo de trabajo,

Se ilama tasa de plusvalfa o todavia tasa de explotacidn a la relacién defl tiem-
po de trabajo suplementario sobre el tiempo de trabajo necesario, es decir de la ——-
plusvalfa sobre el salario. $ea en nuestro efemplo:

4 horas

= 100X
4 horas

Por supuesto, para crear este nuevo valor, la fuerza de trabajo debe poner en
mercha los medios de produccidn. Es por eso que el capltalista deberd comprar no -
sdlo la fuerza de trabajo sino tamblén los medios materlales para que esta fuerza -

pueda actuar y crear la plusvalfa.

En consecuencia, su capital, es decir la suma de dinero que adelanta para reunir
los elementos necesarlos para la exploacién de la fuerza de trabajo, se compone des-

pués del gasto de este dinero:

-~~~ En medios de produccidn, que aparecen entonces como capital constante -
{ya que esas mercancfas transmiten su valor pero no lo agregan);

—— en la fuerza de trabajo. que aparece entonces como capital variable {ya que
es una mercancfa particular que crea un valor por encima de su propio va-

for).



La tasa de ganancia es, entonces, la relacién de la plusvalfa, no solamente so--
bre el capital gastado para comprar la fuerza de trabajo, sino tamblén sobre el gas-
tado para comprar los medios de producclén necesarios, es pies la relacién de la --

plusvalfa sobre el conjunto del capital comprometido.

Se llama ganancia a Ja plusvalfa cuando se relaciona, precisamente, con el con-

Junto del capital,
plusvalfa

capital variable + capital constunte

tasa de ganancia =

3- LA VALORIZACION DEL CAPITAL Y LA ACUMULACION.

La valorizacidn del capital designa el proceso por el cual, como se acaba de --
decir, es creado, en la produccién, un valor suplementario (piusvalfa} que va a aumen-

tar otro tanto el valor del capital adelantado por el capitalista.

La acumulacidn designa el proceso por el cual una parte de esa plusvalfa {la --
que no sirve para cubrir las necesidades de consumo del capitalista) va a ser trans-
formada a su vez en capital, es decir va a servir para comprar medios de producclén
y une fuerza de trabajo suplementaria para ensanchar le expletacidn, derle una dimen-

slén creclente sin cesar,

Lo que caracteriza, pues, la produccidn capitalista, es que el proceso de traba-
fo, por el cual los trabajadores utilizan los grandes medios de produccidn para trans-
formar la materla y producir bienes Wtiles. sirve de soporte a la creacidn del mdximo
de plusvalfa que serd apropiada por el capitalista, es decir por el propietario privado

de los medios de producclén.

Por eso su finalidad es la extraccién méxima, sobre una escala ensanchada sin
cesar, de plusvalfa (de ganancia) y no la respuesta a las necesidades de los trabaja--

dores,
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