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INTRODUCCION

La determinacion de la sancién de la compraventa de cosa sjena, ha sido desde el siglo
pasado uno de los prablemas més interesantes que se le ha presentado a la teoria de las
nulidades en el Ambito del Derecho Civil.

La razén de ésto, es que la evidente relacion de injusticia que se presenta cuando el
vendedor no es propietario de la cosa, no ha encontrado fcilmente una sofucidn que deje sin
comentario a los distintos autores de doctrina tanto extranjera como mexicana.

Es por lo anterior que bajo la direccién en primer lugar del maestro Manuel Borja
Martinez y posteriormente del Lic. José Manuel Torreblanca Senties, decidimos estudiar el
problema y tratar de encontrar una solucion.

En primer lugar decidimos utilizar un metodo deductiva, para que partiendo de lo
general llegaramos a una soluci6n particular y de esta forma partimos en un primer esfuerzo
de centrarnos en el estudio del Negocio Juridico y sus Elementos, haciendo incapié en uno
de ellos, que 1a doctrina ha considerado el mas polémico; es decir * La Causa *. Al analizar
este elemento estudiamos 1a doctrina y nos inclinamos por la més novedosa, la cual nos es
mAs que una nueva interpretacion de Ia filosofia Aristotélica.

Una vez expuesta la teorfa del negocio juridico y sus elementos nos dedicamos a
estudiar la sancién que la ciencia juridica otorga al negocio mal formado y asi analizamos la
Teoria General de las Nulidades, haci una sintesis de la evolucién histérica de la

sancion, de sus teorias y explicando su aplicacién en la legislacié i para iniciar con

estos elementos el estudio del contrato de compraventa como negocio juridico, repasando su
efecto traslativo de propiedad, sus elementos y dedicando un apartado para exponer & la luz
de la teoria unitaria, la causa de la compraventa.

fiad 11

Asi las cosas, en el Gltimo capitulo expositivo, aterri: lo
central de 1o tesis y lo dedicamos a la compraventa de cosa ajena, traténdolo desde el
aspecto legislativo, doctrinal y jurisprudencial para finalizar con un estudio sistemético de
tos elementos del negocio que tratamos a fin de encontrar cual de dichos elementos se
encuentra viciado y hace que a ley lo sancione con la nulidad y por Gltimo establecer el
calificativo de dicha sancién.

Concluida la fase expositiva pasamos al uitimo capitulo que dedicamos a la fase
conclusiva, que dividimos en dos, las conclusiones generales de lIa tesis y las conclusiones

enel p

particulares del estudio. Las generales las desarrollamos por capitulos a fin de no perder en
ringuno, alguna idea que sirviera de sustento al juicio desarrollado en el trabajo.



Las particulares no son més que una reflexién surgida durante el estudio de los temas
desarrollados y que no tiene ningiin contenido sustancial para Ia tesis.

Con lo anterior, espero que el lector tenga un panorama gen;:rnl de lo tratado en este
trabajo, mismo que desarrollaremos a continuacion.



CAPITULO PRIMERO

ACTO Y NEGOCIO JURIDICO.

L- GENERALIDADES,

El derecho es una ciencia y como tal estd constituida por un conjunto sistemético de
conocimientos generales elaborados en sentido teérico.!

Ahora bien ese conjunto de conocimientos no puede ser arbitrario, desorganizado; sino por et
contrario, tiene que ser sistematizado, ordenado, metodizado, unificado; asimi €508 COong
tienen que cstar elaborados sobre un determinado objeto de estudio, que en el caso de nuestra cicncia
es ¢l fenémeno jurfdico; los mismos son conocimientos generales, ya que 1o se refieren a este 0 a aquel
hecho o fendmeno, sino a toda una clase de ellos, pues no hay que olvidar que S6crates decfa que de lo
particular no hay ciencia, sino s6lo de lo general; que los repetidos conocimientos estdn tan
‘estrechamente vinculados entre sf, que necesariamente se suceden unos & otros en un orden y en una
relaci6n met6dicos tales que de lo contrario serfan incomprensibles los de orden superior con relacion a
los de orden inferior, asf en nuecstra ciencia nadic podrfa entender 1a teor(a de la invalidez de los
negocios jurfdicos, si antes no supiera cuales son los clementos de éstos, y que el natural
encadenamicnto de todos estos conocimientos haga que los mismos se funden los unos en los otros,
sicndo asf que no sea extrafio que dentro de determinada teorfa, 0 por lo menos como base de la
[misma, exista otra, y que en ¢l repetido natural encadenamicento de todas ellas, jueguen unas respecto
de las demés como pilar o cimiento de toda una estructuraci6n cientifica y que es precisamente 1o que
acontece en el caso que nos ocupa, puesto que si con el acontecimi ¢n que iste el hecho, el
acto o el negocio, se actualiza el supuesto normativo dando asf origen nada menos que al fenémeno
jurfdico, ficilmente sc comprende como la teorfa de los hechos, actos y negocios jurfdicos viene a ser
uno de los pilares de la ciencia juridica.

En sentido amplio, el hecho jurfdico es todo acontecimiento, ya s¢ trate de un fenémeno de la
naturaleza o de un hecho del hombre, que el ordenamiento jurfdico toma en consideracién para

1.- Ortiz-Urquidi, Rag!. Derecho Civil. Editorial Porrus 1986, Mex. p.227.



atribuirle consecuencias de derecho.2

La férmula que expresa la norma jurfdica cs abstracta. Para que sea aplicable a los casos
particulares y concretos, se requiere que €5tos ¢ encuentren previstos en'la misma.

La estructura de la norma jurfdica se compone de dos elementos l6gicamente diferentes, aunque
frtimamente vinculados: una hipétesis o sup y y una disposicién o 1cia normativa.

Cuando s¢ realiza aquella situacién prevista como hip6tesis en la norma, tienc lugar la
plicacién del segundo cl > de ella o sea lIa parte dispositiva; aquello que fa norma dispone, como
la consecuencia de 1a realizacién del hecho o acontecimiento previsto, de una manera abstracta.

Existe una relacién de causa a efecto, entre el hecho previsto y las consecuenciss de derecho
que su realizacién produce. A esta relacién o vinculacién consecutiva, se le lama " LEY DE LA
CAUSALIDAD JURIDICA *; pero estu ley de causalidad, no funciona como Ia ley de causalidad que
formulan lag ciencias naturales; porque mientras que en estas cl efecto es ineludible, necesario; en el
Derecho, es de cardcter contingente. Otra diferencia entre la ley de 1a causalidad fisica y Ja ley de la
causalidad jurfdica es que en tanto que en las cicncias naturales el efecto producido, es propio o
intrinseco al hecho generador de la consecuencia; siendo que en la causatidad jurfdica, el efecto de
derecho, no forma parte de las propiedades intrfnsccas del acontecimiento que se produce; por el
contrario, las consecuencias jurfdicas a las que se relaciona, proceden de 1a norma jurfdica en donde
‘hansido establecidas.

De 4hf que en este aspecto, el concepto ™ hecho jurfdico ", parezca acertado, porque cxisien
hechos que son indiferentes para ¢l Derecho y por lo tanto no producen ningin efecto jurfdico, no son
hechos jurfdicos. Pero por otra parte csta expresién puede no ser adecuada, por que el hecho no es por -~
sf mismo jurfdico o no jurfdico. Su juricidad, ajuricidad o antijuricidad, le viene atribuida por el
ordenamiento jurfdico,

El hecho jurfdico debe ser considerado como la " conditio sine qua non ", o presupuesto 16gico
jurfdico para que se prod tas cor ias de derecho.3 :

Es zhora fécil entender, porque se dice que ¢l hecho jurfdico es la fuente de vida de las
relaciones jurfdicas y como, una vez creadas estas relaciones pone en mavimicnto su ciclo vital, que
comprende desde el nacimiento, 1a transformaci6n y finalmente 1a extinci6n de la relaci6én de derecho.

2.~ Galindo Garfias, Igaacio. Derecho Civil. Edilorial Porrua, 1982, Mex. p. 204.
3.- Bonfante, Pedro. Instituciones de Derccho Romanw, traduccibn de Luis Bacei y Andrés Lamosa, Editorial Reus, s/f, Madrid, p.
72. Cilado por Galindo Gasfias, Ignacio. ob. cit. p. 206.



IL.- HECHO JURIDICO, ACTO JURIDICO Y NEGOCIO JURIDICO.

Los hechos en general, adquicren relevancia para el derecho, como lo hemos visto y per lo
tanto reciben el calificativo de jurfdicos, cuando sus caracterfsticas coinciden con los datos establecidos
en la hipétesis de la norma. Cuando esto ocurre estamos en presencia del supuesto jurfdico.

Ahora bien el resultado de 1a conjunci6n del hecho jurfdico con el supuesto normativo, es la
relacién jurfdica. Esta se define como aquel vinculo de derecho que existe entre dos sujetos de los
cunles uno de ellos estd facultado pars exipir coactivamente del otro sujeto una determinada
prestacién.4

En raz6n de que el hecho jurfdico, recibe de la norma juridica su calificacién valorativa, y con
ella udquiere l1a virtud de engendrar consecuencias de derecho, estas consecuencias se manifiestan
como un vinculo que entrelaza coactivamente 1a conducta de una o varias personas ( deudores ) frente
a otra u otras personas ( acreedures ). Aquellos estdn obligados merced a la disposicién normativa, a
realizar determinada prestacion frente a un acreedor o ucreedores, quienes o su vez estén facultados
por disposicién de la norma, para exigir en caso necesario, aun por nxdio de la fuerza publica, ¢l
cumplimiento de Ia obligacitn contrafda por los primeros. )

Toda relacién jurfdica, lo mismo que cualquier fenémeno del mundo de la naturaleza, estd
sujeta al principio de razén suficiente, que conduce a la investigacién de la causa de dicha relacién
jurfdica. Si analizamos la relacién que vincula al acreedor con cl deudor, para determinar exactamente
la medida de los derechos y deberes de uno y otro, serd menester acudir al estudio de la causa (
entiéndase causa efictente ) de esa vinculacién. Segiin sea elia un delito, un "cuasidelita”, un contrato,
un enriquecimiento injusto, una situacién de familia u otro hecho generador de prerrogativas jurfdicas,
asf serf el contenido y alcance de la relacién jurfdica de que sc trate.

Ahora bien las relaciones jurfdicas encuentran su causa en hechos de trascendencia jurfdica,
como ya lo hemos visto, pero este hecho jurfdico general o "lato sensu", encuentra una divisién
atendiendo a !a impontancia de la voluntad humana en su repercusién jurfdica, que ha hecho que la
doctrina elabore un teorfa fsima al respecto.

La doctrina francesa divide a los hechos jurfdicos "lato sensu” en dos grandes categorfas:

4.- Galindo Garfias, Ignscia. ob. cit. p. 208.
S.-LLambfas, Jurge Joaquin. Tratsdo de Derecho Civil, Paste General, Tomo 11, Editorial Perrot. 1961, Bucnos Aires. p. 257, Citado
por Galindo Gacfias, Ignacio. ob. cit. p. 209.
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- aquellos imi de la | que prod efectos de derecho independil de la
voluntad del sujeto, son hechos jurfdicos en sentido estricto. Sin embargo también existen hechos
jurfdicos que se realizan con 1 intcrvenciSn de la volusiad humana, pero ios etectos de derccho se
preducen independientemente y a veces contra la voluntad del sujeto. Existe otra gama muy importante
de acontecimientos que producen efectos jurfdicos, en los que interviene la voluntad del hombre
dirigida expresa y deliberadamente a producir los efectos previstos en la norma jurfdica, son los actos
jurfdicos, en los cuales juega un papel muy decisivo la voluntad de! sujeto. Para la validez de ese acto
de voluntad y aun para la existencia del mismo, es necesario que concurran ciertos requisitos, en
ausencia de los cuales aguel es inv4lido, ineficaz. Bonnecase define al acto juridico dictendo que " ... es
una manifestacién exterior de voluntad, bilateral o unilawral, cuys funcién directa es engendrar,
fundéndose en una regla de derecho, en contra o en provecho de una o varias personas, un Estado, es
decir, una situacin jurfdica per o al contrario, de efecto limitado, que conduce a la formacién
a la modificaci6n o a la extincién de una relaci6n de derecho..."6 )

Esta distincién bipartita tienc su base en la direcci6n de la voluntad, en la intencién que
persiguen las partes del acto al realizarlo, Como se ve, de acuerdo con esta posici6n, hay una categorfa
de hechos jurfdicos que realiza el hombre voluntariamente, pero su voluntad no pretende realizar los
efectos jurfdicos previstos por la norma y aurf, si los quisiera alcanzar, estos efectos se producen por
disposicién de la ley, sin tomar en cuenta qué quiso alcanzar el autor del hecho jurfdico, sino el
resultado que produjo. En el acto jurfdico la voluntad de! sujeto es el dato que prepondera sobre ¢l
resultado; el sujeto quiere realizar el acto como un medio para obtener los resultados que prevé el
ordenamiento jurfdico. Estos se producen a través de la voluntad del autor. En los hechos jurfdicos, en
que interviene 1a conducta humana, los efectos de derecho se producen directamente por aplicacién de
la norma jurfdica.

Ahora bien existe otra teorfa basada en la doctrina alemana de mitad del siglo XIX donde la
base de la distincién entre hecho y acto jurfdico es distinta, la misma se reserva el concepto de hecho
jurfdico a los acontecimientos de la naturaleza y se aplica el concepto de acto jurfdico a todos aquellos

acontecimientos cn que interviene la conducta humana, como generadora del acontecimicnto. Dentro
de los actos jurfdicos esta doctrina hace Ia siguiente distincién.

Los actos jurfdicos se dividen: en actos simplemente voluntarios y en actos de voluntad. Son
actos simplemente voluntarios aquellos que si bien presuponen la voluntad del sujeto, lo que se toma en

6.-Suplemento al Tratado de Derecho Civil, de BAUDRY-LACANTINERIE, Tomu I, niimero 231, p. 283.
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consideracién es la actividad que sc desarrolfu. Actos de voluntad, son aquellos en los que el dato
detcrminante consiste en la voluntad del sujeto que se toma en consideracién por el derecho, como ¢l
antecedente inmediato de ia cual fa norma hace producir consecuencias juridicas al acto.

Estos tratadistas reservan el nombre de " Negocio Jurfdico " a aquellos actos de voluntad en
que deliberada y conscientemente se busca producir las consecuencias jurfdicas, porque las partes
pretenden deliberada y libremente la proteccion de su interés jurfdico a través de la declaracién de
voluntad, si tiene una finalidad licita,?

, . Nosotros los mexicanos siguiendo a los franceses y a los espafioles, solamente hablamos en
nuestros cédigos del hecho y del acto jurfdicos, pero para nada nos referimos al negocio. Este término
es sin embargo, muy usual en la literatura jusfdica alemana y también en la italiana, pero sobretodo en
aquella, ya que fueron los alemanes quienes por primera vez lo emplearon, no solo en sus obras
cientfficas, sino inclusive en su propio c6digo, en sustitucién de la palabra acto.

Al respecto serfa oportuno transcribir lo que el maestro Federico de Castro y Bravo nos ensefia
en relacion al origen del término negocio juridico, en su obra dedicada al mismo, y as{ ¢l maestro
dice:8 :

"... 16. Origen del término negocio jurfdico.~ El término negocio jurfdico ( traduccién del alemdn
"RECHTGSGESCHAFT" ) se debe, como lo fundamental de su dogmitica, a la doctrina alemana del
siglo XIX. Bl vocablo " negotium " se encontraba en los textos romanos y en los del antiguo Derecho
espafiol, pero usado con 1anta variedad de sentidos que parecfa inservible para cl lenguaje técnico jurf-
dico. Por ello no se introduce directamente en la ciencia jurfdica sino después de haberse dado especial
relevancia al rmino de acto jurfdico; entonces se empleard la frase negocio jurfdico para nombrar un
tipo especial de actos jurfdicos ( negotium contractum, sinalagma ). Lo ocumrido parece fue lo
siguiente. La divisién del Derecho de Gayo, " omne ius quo utimur, vel ad personas, vel ad res, vel ad
actiones " (D. 1, 5, 1), se entendi6 referida a las personas, las cosas y las acciones procesales. A
mediados del siglo XVI algunos autores, [ pados por la si Atica jurfdica, p que el

P

términe acciones debetfa considerarse usado en el sentido de actos o hechos humanos ( Connano,
1557; Pedro Gregorio de Tolosa, 1587 ). Desarrollando csta idea Althusio ( 1617 ) trata, en la parte
generel de su sistena, del * negotium symbioticum" ( de cooperacién humana ) como " factum civile "
o negocio de este mundo, al que caracteriza como " actividad humana que precede al cstablecimiento

7.-Pugliatti, Salvadar, Inroduccitn al Estudio del Derecho Civil, México, 1943, pp. 218 y 219,
8.-e Castro y Bravo, Federico. El Negocio Jurldico, Madrid, 1967, Parégrafos 16,17 y 18.
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de los derechos *. La doctrina posterior, al menos la que se ocups del Derecho natural y del Derecho
piblice, ird utilizando, cada vez con més frecuencia, los términos de acto humano, declaracién y
nego<io, al tratar de las prutiesas y comuratns ( Enrigue y Samuel Coceeio, Heineccto, Vinmo ), los que
ya no tardan en pasar al lenguaje jurfdico conuia. Cftanse las obras de Nettebladt ( 1748, 1772 ) como
difusoras del empleo y la traduccién de " actus juridicus seu negotium juridicum * en Ia frase alemana
de negocio jurfdico ( "ein rechtliches Geschiift" ).

17. El negocio jurfdico como término técnico.- La consagracién del negocio jurfdico como término
técnico y figura bisica de la dogmitica del Derecho privado, se debe al esfuerzo de los pandectistas
alemanes para sistematizar la ciencia juridica ( Hugo, Heisc, Thibaut, Savigny ). Pucde destacarse
como decisiva la obra de Savigny, que utilizando como sin6nimos los término de declaracién de
voluntad y negocio jurfdico, estudi6é unitaria y detaliad la problemdtica del negocio jurfdico;
cuya distincién respecto del concepto de ucto jurfdico resultard desde entonces evidente ( Puchta ), De
modo que ya en la primera mitad del siglo XIX, ¢l concepto de negocio jurfdico puede considerarse
generaimente recibido en las doctrinas alemana, austriaca y hasta en la belga de 1a época ( Warkoeing ).
La legislacién tarda mis en utilizarlo, pero pronto el Cédigo Civil de Sajonia, de 1863, lo recoge y lo
define como concepto téenico , diciendo: * Un acto es un negocio jurfdico cuando la accién de la
voluntad se dirige, de acuerdo con las Jeyes, a constituir, extinguir o cambiar una relacién jurfdica. *

18. Difusién del uso del concepto de negocio jurfdico.- La fuerza cxpansiva de la ciencia alemana
supera, incluso, a la influencia que en polftica tviera ¢l Estado alemén desde Bismarck. En la ciencia
jurfdica, ella todavfa aumenta con la publicaci6n del Cédigo Civil. En su libro primero, parte general, se
modifica 1a divisién de Gayo y se le sustituye por la de personas, cosas y negocios jurfdicos, y a este
tercer apartado se le atribuye la parte del le6n (104-185); recogiéndose en €1 Jo mejor de las ensefianzas
del pandectismo. Este ejemplo de regulacién legislativa no ha sido seguido, salvo alguna excepcitn
(como arts. 81-158 C.C. brasilefio; arts, 127-239 C.C. gricgo), pero In doctrina de casi todos los pafses
del continente europeo ha acogido €1 concepto y hasta bucna parte de la dogmética alemana sobre el
negocio jurfdico; pasando ademds el término de negocio juridico al texto de algunas leyes ( p. ¢j., art.
859 del C.C. austriaco reformado; artfculos 33-35 C. oblig. suizo ). En contraste con esta acogida, ha
podido sefialarse Ia de la doctrina francesa como de franca resistencia a recibir el concepto de negocio
jurfdico . Ella se ha maniznido fiel al uso tradicional del término acto jurfdico ( siguiendo a Grocio y
Domat }; mds sobretodo, le ha detenido una dificultad 1€xica, la imposibilidad de utilizar l1a frase "
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affaire juridique " para traducir la alemana negocio jurfdico, dici€ndose ( asf, Planiol, Mazaud, Roubier
) Que s¢ emplea para designar Ia operacién jurfdica ( ncgotivm ) y no su prueba ( instrumentum ). La
Comisién de Reforma del Cédigo Civil francés, por mayorfs, se decide a regular separadamente este "
acto jurfdico en sf mismo " pero a diferencia del C6digo alemén, no en el libro primero o preliminar,
sino en un libro separado, ¢t 1V, inscrto, entre ¢l libro de los biencs y derechos reales y el libro sobre
los contratos y obligaciones... "

Siguiendo a Raul Oniz-Urquidi‘). hemos pensado que para distinguir pulcramente entre hechos,
actos y negocios jurfdicos, no hay sino que tomar en cuenta Ja intervencién de la voluntad ( presencia o
ausencia ) en estos dos momentos:

a).- En la realizacitn del acontecimiento en que el hecho, ¢l acto o el negacio pueden consistir,

b).- En la produccién de las consecuencias jurfdicas.

Asf con lo dicho anteriormente podemos, siguicndo al maestro Ortiz-Urquidi, distinguir entre
Hecho Jurfdico, Hecho No Jurfdico, Acto Jurfdico y Negocio Jurfdico, de la siguiente manera:

HECHO JURIDICO.

Se caracteriza éste, dentro de la teorfa que postulamos, porque en éE la voluntad no interviene
en ninguno de los dos momentos mencionades antcriormente, es decir: a) ni en la realizaci6n del
acontecimiento, y b) ni en la produccién de las consecuencias o efectos jurfdicos, no obstante lo cual
&stos se producen.

HECHO NO JURIDICO.

Antes de seguir adelante debemos decir que justamente la produccién de estos efectos o
consecuencias es lo que determina que el hecho sea jurfdico, ya que de lo contrario el hecho no es
jurfdico, importando poco o nada que en su realizacin intervenga o no Ia voluntad.

ACTO JURIDICO.

En cl acto , y asf se distingue del hecho, 1a voluntad interviene solo en la realizacién del
acontecimiento (primer momento ) més no en la produccién de los efectos ( segundo momento ), no
obstante lo cual estos se producen.

NEGOCIO JURIDICO.

En cambio en ¢l negocio, la voluntad interviene en los dos citados en la realizaci6:
del acontecimiento y en la producci6n de las consecuencias jurfdicas. Es absolutamente necesario dejar
sentado que la licitud es elemento bisico, "sine qua non", del negocio jurfdico, yn que si el autor o las

9.-Ontiz-Urquidi, Raul. ob. cit. p.239.
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partes realizan un hecho ilfcito, por mds que lo hagan voluntariamente ( primer momento ) y estén
deseando ( scgundo momento ) tal produccién de efectos, ese hecho nunca tendrd el cardcter de
negocio juridico.

Con lo anteriormente expuesto, lenemos un panorama general de 1a teorfa del negocio jurfdico
tal y comno la recibieron los doctrinarios mexicanos, por o que consideramos prudente continuar
nuestra exposicién, limitdndonos al Negocio Jurfdico, haciendo un desglose de sus elementos, tanto
esenciales como de validez, a efecto de compaginarlos posteriormente con la teorfa de las nulidades.

Hemos escogido la teorfa del ncgocio jurfdico, aun y cuando los textos legales no la utilicen, en
virtud del avance que representa dentro de la doctrina civilista mundial y por lo mismo, ser un medio
mds explfcito para entender mejor esa vinculacién entre ¢l hecho jurfdico y el supuesto normativo que
produce la relacién jurfdica, ya que toda la vida jurfdica se basa en este principio fundamental,

L. ELEMENTOS DEL NEGOCIO JURIDICO.

Lldmese elemento Ia parte integrante de una cosa que si falta, esa cosa no existe como tal,
aungue de hecho pucde existir una diversa. 10

Bajo esta base, para realizar un andlisis sistemético del Negocio jurfdico, deben distinguirse
aquellas partes que efectivamente son indispensables para que exista y se manifieste, de aquelias que
deben existir previamente a la formacién del mismo; las primeras hacen referencia a la estructura del
negocio y las dltimas a las consecuencias del mismo.

En la determinacién de las partes que necesariamente deben integrar un negocio, reina en la
doctrina una gran anarqufa. 11

La gran mayorfa de la doctrina mexicana, siguiendo ¢l criterio de nuestro Cddigo Civil, clasifica
a los elementos del contrato ( 1éuse negocio ) en esenciales y de validez.

Entiéndase, conforme a lo diche anteriormente, que los elementos de existencia serdn aquellos
indispensables para su existir, es decir los que hacen referencia a su estructura, siendo Jos de validez
aquellos que se refieren a las consecuencias del mismo.

Ademis de esta clasificacién fundamental de los elementos del negocio, se acostumbra también

10.- Zamora y Valencis, Miguel Angel. Contratos Civiles. Bditorial Porrua, México, 1992. p.28,
11.- Castén Tobefias, José. Derecho Civil Espaitol. Tomo L. Madrid. 1958. p. 372. El aulor se rcficre al contrato, pero nosotros
uniformarcmos las mismas al negocio juridico como género préaime del contralo,
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mencionar otra de origen escoldstico que indirectamente tiene cabida en nuestro derecho civil, y que en
sintesis los divide en tres, a saber: a).- el s 0 cl 1 iales, que son los requisitos sin los
cuales un determinado negocio no pucde existir; b).- elementos o cldusulas naturales, que normalmente
acompaiian al negocio de que se trata por ser propios de su naturaleza, pero que por un pacto expreso
en contrario pueden suprimirse; y c).- elementos o cléusul
anteriores por voluntad cxpresa de las pa.\'les.12

accid ]

que se ag a los

Existe otra clasificacién de los elementos del negocio que ha seguido la doctrina espafiola y que
los divide en elementos personales, reales y formales, pero que sc utiliza mas para fines did4cticos que
de sisternatizacién, 13

Nosotros en nuestro trabajo hemos decidido apegarnos a la clasificacién bipartita de los
clementos del negocio, por considerar que ls misma tiene una dosis de mayor sistematizacion y que
nos servird m4s, porque la teozfa de lu nulidades estd basada en ésta clasificacién y por lo mismo serd
mejor herramienta en Ia bisqueda de una solucién al problema planteado en esta tesis.

Dicho lo anterior p a li como de validez, del
negocio jurfdico.

los )5, tanto

A.- ELEMENTOS ESENCIALES DEL NEGOCIO JURIDICO.

Dice ¢l artfculo 1108 del Cédigo de Napoledn: Cuatro condiciones son esenciales para la
validez de un convenio: el consentimiento de 1a parte que se obliga; su capacidad de contratar; un
objeto cierto que forma Ja materia de la obligacién; una causa l{cita en la obligacion. 14

‘También el proyecto de Cédigo Civil de Garcfa Goyena en su artfculo 985 se reficre a los
elementos del convenio y dice asf: Para la validez de los contratos son indispensables los requisitos si-
8 1° Capacidad de los contrayentes. 2° Su ¢ irni 3% Objeto cierto que sirva de materia
a la obligaci6n. 4° Causa lfcita de 1a obligaci6n, 5° La forma o solemnidad requerida por la ley.

Por otro lado el Cédigo Portugués en su artfculo 643 determina cuales son las condiciones
necesarias para que el contrato sea vélido y dice: Para que ¢l contrato sca vélido deben reunirse en €1
las siguientes condiciones: 1° Capacidad de los contrayentes; 2° Miituo consentimiento; 3° Objeto
posible.

12.- Sinchcz Medal, Ramén. De fos Contratos Civiles. Editorial Porrus, México, 1968, p.29.
13.- Sknchez Medal, Ramén. ob. cit.
14.- Borja Soriano, Manuel, Tearfa General de 1as Obligaciones. Editorial Porrue, México, 1985, p. 119.
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Como se puede apreciar, el estasblecer en 1a legislacién los elementos que conforman el negocio
jurfdico ha sido una dc las principales constantes en los pafses con Codificacién, Nuestro pafs no se ha
yuedadu 1ezapgadu en ese sentido, porque ya desde el pnmer Cédigo para el Distrito Federal se
estableci6 €sto en su articulo 1395, el que decfa: Para que el contrato sea vélido debe reunir las
siguientes condiciones: 1¢ Capacidad de los contrayentes; 2% Miituo consentimiento; 3* Objeto Ifcito.

El Cédigo de 1884 reprodujo el artfculo que se acaba de transcribir con una adicion, quedando
redactado asf; Art. 1279. Para que el contrato sea vdlido debe reunir las siguientes condiciones: L.
Capacidad de los contrayentes; 1I. Miituo consentimiento; III. Que ¢l objeto materia del contrato sea
Hcito; IV. Que se haya celebrado con las formalidades externas que exige la ley. Por iltimo cabrfa hacer
Ia anotacién det Cédigo Vigente ¢l cual ya separa cuales de los elementos son necesarios para su
existencia y cuales para su validez, porque como veremos m4s adelante esto ha sido objeto de una
controversia enorme en la doctrina, sobretodo extranjera.

El artfculo 1794 del Cédigo Civil para el Distrito Federal vigente, inspirindose en el proyecto
franco-italiano de " Cédigo de las obligaciones y de los contratos ", menciona cuales son los clementos
existenciales del contrato y dice asi: Para la existencia del contrato se requiere: 1. Consentimiento; I1.
Objeto que pueda ser materia del contrato.,

Como se ha podido apreciar dentzo de 1a legislaci6n no se ha establecido claramente cuales son

los elementos que de comiin acuerdo se consideran como esenciales en la formacién del negocio

jurfdico, por lo que los tratadistas se han tenido que remitir a las consecuencias que la falta de uno u
otro provoca en fa configuracién jurfdica det negocio en atenci6n a la teorfa de las nulidades. Sin
embargo se ha mantenido a través de Ia doctrina mexicana y baséndose en la distincién que hace el
cédigo vigente que los clementos esenciales del contrato  l€ase negocio ) son ¢l objeto y €l
consentimiento ( léase voluntad, por tratarse de un negocio que puede ser unilateral o bilateral ), por lo

que nosotros estudiaremos en este apartado sol como el iales al Objeto y a Ia
Voluntad, siguiendo muy de cerca la obra del maestro Santos Cifuentes!S, por pareccrnos mtemsnntc
las reflexiones que hace sobre la voluntad y sus partes. Con el d que p ini s el

estudio del elemento voluntad del negocio jurfdico como existencial en €1 mismo.

i- YVOLUNTAD,

Scgin el maestro Cifuentes, la voluntad tiene tres clementos internos y un clemento externo.
Los elementos internos o morales, segin la concepcion de Freitas16, son el discernimiento, Ta intenci6n

15.- Cifuentes, Santos. Negocio Juridico. Editotial Astrea, Buenos Aires, 1986,
16.- Citado por Cifuenies, Satos. ob. ¢it. p.36.
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y la libertad, que se complementan con ¢l elemento exterio que no es otra cosa que Ia exteriorizacion.
a).- El primero de ellos es decir el discernimiento, se ha definido como la cualidad o facultad del
sujeto por la cual conoce y distingue lo bueno de lo malo, lo justo de lo injusto, 1o conveniente de lo
inconveniente. Con mds exactitud y ponderacién podrfa decirse que es la facultad de conocer, en
general, Ia facultad que inistra motivos a la vol I en todas sus deliberaciones. nm-x—:uFreitas”,
para recalcar la fndole abstracta de esa aptitud del hombre, dijo que " la inteligencia s la condicién
natural de los entes humanos. Este atributo de nuestra naturaleza ¢s Io que yo llamo discernimiento, y

que cabe distinguirlo como facuitad del espfritd humano o como luz constante de la voluntad, del
conocimiento particular, relativamente a un acto determinado”, Por lo que puede faltar el conocimicnto
relativamente a un hecho determinado, halléndose ¢l agente en ¢l pleno goce de sus facultades
intelectuales discernientes. Muchos autores han sepuido estas ideas de Jas que puede emanar un
concepto que prescinde de descripciones ejemplificativas, que puede expresarse como la madurez inte-
lectual para razonar, comprender y valorar el acto y sus consecuencias.

Siguiendo o Llambias!® sc ha recalcado la diferencia que existe entre capacidad y

discernimiento y que fundamentalmente consiste en que el discemnimiento no solo incide en la validez
del acto sino inclusive sobre fu responsubilidad e imputacién. Por ello, también se ha dicho que la
capacidad no influye en la responsabilidad por actos ilfcitos, mi que ¢l discernimiento ¢s, en
principio, condicionante de la responsabilidad. Por otra parte, los actos del incapaz son nulos aungue
tenga discemnimiento, pero los del capaz son anulables si ha obrado sin él.
El discernimiento apunta principalmente a la naturaleza concreta del sujeto; la capacidad a una
determinacién legal abstracta y ordenadora. Se puede tener discemimiento sin capacidad, como el
demente en intervalo hicido, o el sosdomudo sujeto a interdicci6n. La inversa es, asimismo vdlida,
como ¢l sujeto capaz que temporalmente sufre la pérdida de La razén,

b).- El scgundo de los elementos intermos de la voluntad es decir la intencién, no debe
confundirse con la voluntad misma. El discemimiento aplicado a una acto, es la intencién, o sea, la
tendencia o direcciin de la voluntad, esclarecida por el discernimiento para ese hecho. Aquf la facultad
de discernir ha funcionado respecto de un acto concreto, y por ello la voluntad ha propendido al acto
que aparece, pero no sc confunda "voluntad o propésite”, con intencién. Para el derecho, basta para
que cxista intencién que, queriendo realizar un acto que se ha conocido, se tenga conciencia de sus
consecuencias en el momento de su realizacién. El discernimiento y la i i6n son dos dos de

17.- Citado por Cifuentes, Santos. ob. cit. p. 36.
18.- Cilado por Cifucates, Santos, ob. cit,
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de presentaci6n sucesiva, de ahf que la ausencia de discernimiento, excluya la mera posibilidad de la
intencidn, y 1a presencia de ésta presuponga el discernimiento, porque Ja intenci6n no es mds que una
aplicecifn egpecifica de la aptitud do disecani,

©).- Para definir ¢l tercer clemento de la voluntad, es decir, lu libertad, Freitas19 sostenfa que ¢l
discernimiento y la intencién importan la conciencia actual de sf como primera condicién del acto
voluntario, La otra condicién es ¢l Imperio de sf o la libertad, que expresa la posibilidad de cleccién
entre los motivos ( la determinaci6n propia ), la independencia de la voluntad. Este predicado esencial
de l1a voluntad parece resistir toda idea de constreflimiento. Cada cual observard en sf mismo lo que hay
de diferente entre una deliberacién espontdnea y la determinada por conflictos que instintivamente
hacen preferir ¢l mal menor. Es muy similar a la idea de Savigny20, para quien resulta una facultad de
elecci6n entre varias determinaciones, Si se tiene en cuenta el concepto jurfdico explicado del clemento
intencidn, resulta inexacto considerar que el acto obrado sin libertad implica la falta de intencién, pues
quien actia constrefiido fisica o moralmente no deja de conocer ¢l acto de que se trata, y de discernir

sobre €1, su significado y sus consecuencias. En cambio, es condicién de Ia existencia de la libertad que
el sujeto tenga discernimiento e intencidn.

Siguiendo a Aguitar2l, decimos que la facultad de elecci6n puede recaer sobre motivos propios
del agente que toma Ia decision, y es la libertad moral, como sobre la posibilidad material de ejecutar o
manifestar el acto, y es la libertad ffsica.

Es importante mencionar para finalizar ln explicaci6n de este elemento, la referencia al principio
de la autonomfz de la voluntad, por lo que en esc sentido seguiremos al macstro Borja Soriano?2,
quicn nos recuerda que 12 nocién de libertad se expresa diciendo que todo lo que no estd prohibido,
esta permitido. La concepeién de 1a voluntad sob en ¢l negocio tiene su rafz en ¢l Derecho
Candnico, estuvo ida por la la del Derecho Natural y por los fildsofos del siglo XVIII y ha
sido exaltada por los partidarios del individualismo liberal del sigle XIX, Bl principio fue acogido por €1
Cédigo de Napole6n en su antfculo 1134 y por nuestros Cédigos de 1870 y 1884, De acuerdo con éste
principio, las partes son libres para celebrar o no s, y al celebrarlos, obran lib y sobre
un pie de igualdad, poniéndose de acuerdo unos contratantes con otros, fijando los términos del
contrato, determinando su objeto, sin més Limitacién que ¢l orden piiblico. Esta tcorfa o principio estd
totalmente debilitado en la actualidad, primero por las teorfas acerca del papel que desempefia la

19.- Citado por Cifuenics, Santos, ob, cit.
20.- Citado por Cifucntes, Sanlos. ob ¢il.
21.- Citada por Cifucnics, Santos. ob., cit.
22.- Borja Soriana, Manuel. ob. cit. p.122.
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voluntad en la creacién de las relaciones jurfdicas, la cual para que produzca efectos debe
necesariamente estar prevista en la norma como supuesto normativo y segundo porque la misma ley
impone mayor mimero de limitaciones a la libertad contractual bajo una doble influencia: la dependen-
cia material, cada d{a mis estrecha en relacién del individuo y €l medio en que vive y el sentimiento més
claro de que ninguna sociedad pucde quedar indiferente a los fines perseguidos por los contratantes y
que debe velar por ¢1 mantenimiento de cierto grado de justicia, distributiva o conmutativa.

d).- El viltimo elemento que considera Cifuentes en su obra, es el que conoce como externo y se
refigre a la manifestaci6n de la voluntad; al respecto sigue las palabras de Von Thur, cn su trabajo
denominado Derecho Civil23, que a Ja letra dice: ™... Para producir efectos, la voluntad a la cual la ley
atribuye la virtud de configurar las relaciones jurfdicas debe ser manifestada, pues la voluntad, como
suceso psicolégico interno no cs susceptible de conocimiento y sélo puede deducirse, con mayor o
menor seguridad, de la conducta humana extema...”

Ahora bien, siguicndo al maestro Ortiz-Urquidi24 decimos que las formas 0 maneras en que la
voluntad puede manifestarse son dos, segiin el antfculo 1803 del Cédigo Civil y que a saber son:

La expresa, que es cuando s¢ manifiesta verbalmente, por escrito 6 por signos inequivocos.

La tdcita, que resultard de hechos o de actos que la presupongan o que autoricen a presumirlo.
Debemos decir sobre este particular gue en nuestro concepto ¢sta es la forma mds enérgica en que Ia
voluntad puede manifestarse, pucs no hay modo o manera mds convincente de expresién de Ja voluntad
que la conducta o comportamiento.

El silencio lo define Demogue23 asf: "...hay silencio cn el sentido jurfdico, cuando una persona,
en el curso de esta actividad permanente que es la vida, no manifiesta su voluntad con relacién a un
acto jurfdico, ni por una accién especial destinada a ese efecto ( voluntad expresa ) ni por una accién
de 1a que pueda inferirse su voluntad { voluntad tdcita )..."

Sin embargo el silencio puede producir consecuencias de Derecho y s por ¢so que no podemos
dejat de considerarlo.

El macstro Manuel Borja Soriano26 afinma que el sileacio por si mismo no produce la
aceptacién de un negocio jurfdico, sino por las condiciones en que el silencio se presenta y en virtud de
1as cuales sc realiza una aceptacion tcita,

23.~ Yon Thur. Desecho Civil, Tomo I vol. 2%, p. 74.
24.- Ortiz-Urquidi, Reul. ob. cit. p.278.
25.- Citada por Cifueates, ob. cit. p.73.
Demogue René, Traité des obligations en générale, T. 1, . 229.
26.- Borja Soriano, Manuel, ob. cit. p. 211.
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Nosotros creemos junto con el maestro Borja que el silencio pucde liegar a producir
consecuencias de derecho, pero s6lo cuando las partes en un Negocio o la misma Ley lo autoricen, por
lu yue se Hepa u considerar que esa conaucta especthica actualiza el supuesto normativo y puede crear
una relacién jurfdica. Lo antes dicho en ningiin momento contradice lo afirmado por Demogue respecto
del silencio desde el punto de vista jurfdico,

c).- Ahora bien, convendrfa considerar en este apartado la clasificucién de los negocios jurfdicos
que versa sobre la voluntad, y de esta forma tenemos los Negocios Jurfdicos Unilaterales y los
Bilaterales o Plurilaterales. .

Los primeros son aquellos cuya validez depende de la manifestacién de 1a voluntad de una sola
parte, de tal modo que el ncgocio surge y obliga a quien manifiesta su voluntad desde ese momento,
siempre y cuando concurran los demés elementos del negocio.

Los segundos son aquellos que requicren para su validez, de In concurrencia de dos o mds
voluntades, de tal modo que si falta alguna el negocio no existe.

Es sobre este tipo de negocios que Iz doctrina ha elaborado diversas teorfas acerca de lo que
conc porc imiento.

Bl consentimiento en palabras del maestro Borja Soriano?” es el acuerdo de dos o mids
voluntades sobre la produccién o transmisién de obligaciones y derechos, siendo necesario que estas
voluntades tengan una manifestacién exterior.

Esta comp ia de voluntades que hacen que el negocio se forme podemos dividirla cn dos
momentos a saber: a) La policitacién u oferia y b) la aceptacion.

La policitacifn u oferta no es otra cosa que 1a manifestacién de una persona de su voluntad de
do ciertas iones del negocio o contrato. La
aceptacidn, por consecuencia no es m4s que la manifestacién de la voluntad de la contraparte en el
sentido de aceptar las condiciones del policitante. ’

Cuando el negocio jurfdico se celebra estando las partes en presencia uno del otro, el negocio
se forma en ¢l momento en que es aceptada la propuesta, esta regla se aplica a las transacciones que se
hacen por teléfono, y son los artfculos 1289 y 1288 del Cédigo Civil para el Distrito Federal los que
consagran la misma.

La cuestién se complica cuando los contratantes se¢ encuentran en lugares distintos. Este
problema lo resucive la doctrina mediante cuatro sistemas acerca de la formacién de los contratos entre

(N n

contratar o celebrar un negocio a otra,

21.- Borja Soriano, Manuel. ob. citp.12).
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ansentes. Siguiendo al maestro Borja Soriano28 explicaremos brevemente cuales son:

I- SISTEMA DE LA DECLARACION. El negocio queda formado en el momento en que la
aceptacion se declara de cualquier manera, sea verbal o escrita. Entre los autores que aceptan este
sistema estdn Demolombe, Baudry-Lacantinerie et Barde y Colin et Capitant.

II.- SISTEMA DE LA EXPEDICION. E! contrato sc forma cuando la aceptacién, ademis de
manifestarse, se dirige al oferente. Autores que 1a siguen son Lyon-Caen y Renault.

IIL.- SISTEMA DE LA RECEPCION. El contrato se forma cuando ¢l documento que contiene la
aceptaci6n llega al policitante. Entre los seguidores esta Demogue.

1V.- SISTEMA DE LA INFORMACION.- El contrato s¢ forma cuando la aceptacién ha llegado a
conocimi del oft Entre los s que la siguen estfin Laurent, Planiol, Thaller y Vivante.

Nuestra legislaci6n, el sistema que adopta es el tercero o sea el de la recepcién segin se
desprende de los artfculos 1291 y 1292 del Cédigo Civil, lo que desde nuestro punto de vista es el mds
acertado, ya que probar la recepeién de un documento es mucho mds ficil que probar que el oferente
se informé de su contenido, lo que da mayor seguridad a las transacciones.

Por dltimo y tratando el tema del consentimiento cabe hacer mencién de cuales son a juicio de
la doctrina los casos en los que no existe consentimicnto y por lo tanto no se forma el negocio.

Siguiendo de nuevo al maestro Borja se dice que hay veces que el consentimicnto solo es
aparente, pero no existc en realidad, sino que hay una mala inteligencia. Esto acontece principalmente
cn dos hip6tesis: a) Cuando hay un crror sobre la naturaleza del negocio y b) Cuando hay error sobre 1a
identidad del objeto. La ia del imiento hace que el negocio bilateral sea inexistente,
siguiendo el supuesto de que la voluntad es uno de los elementos de existencia del ncgocm.29

ii.- EL OBJETO.

Ya Aristéicles decfa en su obra conocida como Metaffsica, que los seres ticnen una causa
material, la que entendfa como contenido dg los mismos. De esta forma los negocios jurfdicos comoe
seres tendrén que suponer un contenido, &l cual la doctrina ha denominado objcto del negocio y 1o ha

considerado como esenciel en su formacién,

Sin embargo los tratadistas han hecho derivar distintas acepciones a este elemento, las que se
pueden encuadrar cn tres:
a) Objeto Directo. Se dice que no es otra cosa que Iz creacién o transmisién de obligaciones o
derechos.

28.- Borja Suriano, Manuel. ob. cit. p. 125.
29. Ortiz Urquidi, Raul. ob, cit, p, 288.
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b) Objeto Indirecto o mediato. Que no viene a ser sino el objeto directo de la obligacién creada,
transmitida, modificada o extinguida, es decir, una prestacién de dar, de hacer o de no hacer.
¢) Objeta comw sindnithw Jo la cusa v hecho material det negocio.

Es pertinente aclarar que no todos lo tratadistas aceptan estas tres acepeiones, sin embargo la
mayorfa acepta las dos primeras, lo cuat desde nuestro particular punto de vista es erréneo. Siguiendo
1a concepcién de Arist6teles sobre las distintas acepciones de la palabra causa, distinguimos cuatro, a
saber: &) causa eficiente, b) causa material, ¢) causa formal y d) causa final.

En ese scntido suponemos que los autores que consideran como Objeto del negocio al que
llaman directo confunden los efectos del mismo con su contenido material de 1al forma que dicen que el
negocio tiene por objeto 1a creacién o transmisién de derechos y obligaciones cuando deberfan de decir
que ¢50 es lo que tiene por finalidad; asf las cosas confunden la causa material con la final, ya que la
creacién o transmisién de dercchos y obligaciones no es el objeto del negocio sino su objetivo.

M4s apropiado serfa decir que €1 objeto del negocio consiste en 1a cosa o hecho material y si s¢
quiere ir més haya consiste en Ja prestacién que el obligado debe realizar.

De esta forma tenemos que distinguir entonces entre p i6n de cosas y p i6n de hechos
y encontrar cuales son las caracterfsticas que las mismas deben revestir para que se puedan considerar
como objeto del negacio. Asf siguiendo a Ortiz Urquidi expondremos lo anterior30;

2).-PRESTACION DE COSA. Para que esta prestaci6n sca posible, la cosa objeto del negocio
debe: L Existir en la leza; II. Ser d inada o determinable en cuanto a su especie y 111, Estar
en ¢l comercio.

En cuanto a la primera de estas tres condiciones debemos decir que tal existencia es una
exisiencia f{sica, material, pues si no 1a prestacién seria imposible € imposible también, por ello mismo,
el negocio relative. La excepcin a este principio la encontramos en el enunciado del artfculo 1826 del
Cédigo Civil que dispone  las cosas futuras pueden ser objeto de un contrato *, tal scria el caso de la
compraventa de esperanza a que aluden los artfeulos 2792 y 2793 del mismo ordenamiento o inclusive
1a venta de cosa futura a que se refiera el artfculo 2309 del propio Cédigo.

En relaci6n al jo requisito, Baudry-L incric et Barde se expresan asf: " Si el vinculo
de 1a obligacion es de tal manera elfstico que el deudor pueda librarse cjecutando una prestacién
irrisoria, ¢s decir, una prestacién nada onerosa para €1 y sin utilidad para el acreedor, la obligacién serd
nula. Asf lo serfaen dos casos: 1° Si ¢l objeto de Ia obligaci6n no estuviese determinado sino en cuanto

30.- Ortiz Urquidi, Raul. ob. cit. p.289.
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a su género, por ejemplo, si el deudor s¢ ha obligado a entregar un animal, sin decir de que especic;
porque el deudor podrfa, sin salirse de los términos del contrato entregar al acreedor un animal de
ningdn valor 0 aun un animal nocivo: 2° Si Ia cosa objeto de la obligaci6n fuese de aquellas que no
pueden ser titiles sino a condicién de ser prestadas en cierta cantidad, y el contrato no contuviese base
alguna para determinar la cantidad a entregar, por ¢jemplo, si €l deudor ha prometido trigo o vino, sin
decir que tanto; porque podrfa entonces, quedando siempre en los términos del contrato, librarse
entregando algunos granos de trigo o algunas gotas de vino, es decir, cjecutando una prestacién
irrisoria. Cuando la cosa que constituye ¢l objeto de la obligacién no es fungible, esta forzc ]
determinada en cuanto a su individualidad...Cuando la cosa es fungible, decimos que estd determinada

no en cuanto &l individuo, sino en cuanto a la especic...”

En relaci6n al tercer requisito este lo impone el artfculo 1825 del Cédigo Civil que dispone " La
cosy objeto del contrato debe...3° Estur en el Comercio." Las cosas pueden estar fuera del comercio
por su naturaleza o por disposicién de la Ley. Lo estdn por su paturaleza las que no pueden ser
posefdas por algin individuo exclusivamente, como el aire, el mar; y por disposici6n de la Ley las que
ells declarm como irreductibles a propiedad particular, como son las cosas que forman parte del
dominio piiblico.

b).-PRESTACION DE HECHOS. Ya sabemos que las obligaciones pueden ser de dar, de hacer
o de no hacer, Al objeto ( cosa ) de las obligaciones de dar nos acabamos de referir. Ahora nos referi-
remos al objeto ( hecho ) de las dos iltimas clases de obligaciones, cmpezando por decir que €l objeto
en las de hacer consiste en una accién o hecho positivo, y en las de no hacer consiste en una abstencién
o hecho negativo. Ese hecho positivo o negativo, debe ser, de conformidad con el artfculo 1827: 1,
posible; y 11, Ifcito.

En relacién al primer supuesto, la posibilidsd del hecho debe ser fisica y jurfdica. El hecho
fisicamente imposible ¢s ¢! que no puede existir por ser incompatible con una ley de la naturaleza; el
hecho jurfdicamente imposible es aquel que no puede existir por ir por ser incompatible con una norma
jurfdica que necesariamente debe regirlo y que constituye un obstdculo insuperable para su realizacién.

En relucién al segundo no cabe ya la menor duda acerca de 1a licitud en el objeto, y en este caso
del hecho, ya que la ilicitud consiste en la adecuacién de la conducta a 1a norma prohibitiva, es decir
que el hecho no vaya en contra de las leyes. Un cldsico ejemplo de negocio jurfdico con objeto ilicito,
es aquel en virtud del cual una persona se obliga a pagar a otra una suma de dinero a cambio de que Ia
segunda, prive de la vida a una tercera.
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iii.- TERCER ELEMENTO.

Algunos tratadistas consideran en base a las nuevas tendencias basadas en el examen de Ia
norma y sus clcmentos que los negocios jurfdicos tienen un tercer elemento en funcidn a la sancién que
da la norma a la voluntad para producir las consecuencias de derecho, sin embargo nosotros no nos
consideramos lo suficientemente estudiados para dar nuestra opinién al respecto, por lo que solamente
sirva esto como un apunic més al trabajo.

B.- ELEMENTOS DE VALIDEZ DEL NEGOCIO JURIDICO.

Toca ahora inar aquellos o requisitos que el negocio debe cumplir para que et
mismo surta los efectos deseados por las partes y que atienden a las consec ias y no a su exi
Para iniciar ¢l examen debemos advertir que nos hemos centrado solo en aquellos que cl Cédigo Civil
s¢ refiere y en ese orden, ya que abundur en cste tema en relacién a lu doctrina que existe no cabrfa en
este trabajo, y por otro lado lo que se pretende con este capftulo es un simple recordatorio que nos
servird como prefmbulo al andlisis que pretendemos. Una vez hecha esta aclaracién, convendria
enumerar los requisitos de validez que nos menciona el C6digo y que a saber son: a) La Capacidad, b)
La ausencia de vicios en la Voluntad, c) El motivo o fin lfcitos y d) La forma. Nos toca ahora examinar

cada uno de estos.

i- LA CAPACIDAD

Al hablar de este requisito debemos recordar unr poco la diferencia entre personalidad y
capacidad para encontrar exactamente a que s¢ refiere la doctrina y por consiguiente la legislacién con
1a idea de que el sujeto de donde emana la voluntad debe tener capacidad al momento de expresarla ya
que de otra forma el negocio estarfa ir leto y no producirda los efectos d dos31,

Asf las cosas tenemos que la concepcién que al derecho le interesa acerca de 1a persona es la de
sujeto de derechos y obligaciones. Es cierto que el concepto jurfdico de persona en cuanto a sujeto de
la relacién, es una noci6n de L técnica jurfdica; pero su conslitucidn obedece a una necesidad 16gico
formal y ala vez a una exigencia 1mpcnosa de la vida dcl hormbre en relacion con sus j Enla

medida que esas refaciones h al d ), 1a persona humana se convierte en persona
en ¢l mundo de o jurfdico, como un sujcto de derechos y obligaciones. El derecho ha constituido un
instrumento conceptual que se expresa con la palabra “persona” ( sujeto de derechos y obligaciones )

31.- Galindo Gusfias, Ignacio. ob. cit. p.304,
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instrumento creado en funcién del ser humano para realizar en €] 4mbito de 1o jurfdico aquella porcién
de fines de su existencia que el derecho se ha encargado de proteger, a través del ordenamiento
jurfdico. ( Por causa del hombre ha sido creado todo el derecho. )32

Asimismo ciertos fines que el hombre se propone, no son realizables o lo serfan en manem
diffcil, si pretendicra alcanzarlos mediante su solo esfuerzo individual, por lo que ante este supuesto , ¢l
hombre se asocia con los deméds hombres  y conslituye agrupaciones para alcanzar tales fines,
combinando sus esfuerzos y sus tecursos con los de otros individuos, a fin de lograr aquellos
propésitos que no puede realizar por si solo. En ese evento, el derecho ofrece instrumentos idéneos
para dar unidad y coordinacién a esas fuerzas, que de otra manera actuarfan dispersas, y asf atribuye el
carécter de personas ( personas morales ) a esas colectividades que adquieren unidad y cohesién, a
través de la personalidad, permitiéndoles por medio de esa construccion técnica, adquirir individualidad
a imagen y semejanza del ser humano, y actian asf en el escenario del derecho, como sujetos de
derechos y obligaciones.

De esta forma la personalidad jurfdica no es sino Ia manifestaci6n, la proyscci6n en las normas
jurfdicas, de s persona ya sea como ser individual o colectivo, El concepto de personalidad se atribuye
al sujeto de la relaci6n jurfdica para establecer la medida de sus aptitudes en acci6n, en tanto que la
persona es el sujeto, ¢l centro de la personalidad,

Se entiende por capacidad tanto la aptitud de una persona para adquirir derechos y
obligaciones, como 1a posibilidad que dicha persona puede cjercitar esos derechos y cumplir sus obliga-
ciones por si mismo. L capacidad comprende dos aspectos: a) La capacidad de guce, que es la aptitud
para ser titular de derechos y obligaciones, y b) La capacidad del gjercicio que es la aptitud para hacer
valer aquellos y cumplir éstas por si mismo,

Mediante la capacidad de goce, en ¢l derecho moderno, todas las personas se encuentran en la
posibilidad de participar de la vida jurfdica; son tenidas en cuenta por ¢l derecho, en cuanto pucden ser
sujetos de derechos y obligaciones.

La diferencia entre personalidad y capacidad de goce viene dada por su contenido, es decir la
capacidad alude a situaciones jurfdicas concretas ( para celebrar tal o cual contrato, para contraer
matrimonio, para adquirir este o aquel bien, ctc.). De tal maners que sin mengua de su personalidad,
una persona puede carecer de capacidad para adquirir un bien determinado, como en ¢l caso del
mandatario que no puede adquirir los bienes que su mandante le ha encargado vender. En pocas

32.- Hemogeniano. Digesto 1,5,2. ( citado por Galindo Oncfias, 1. ob, cit. p. 304. )
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palabras; La personalidad es vinica, indivisa y abstracta. La capacidud de goce es miltiple, diversificada
y concreta, por lo que se entiende englobada en la personalidad.

Por otra parte se ha consideradu a4 la capacidad como uno de los atributos de 1a personalidad, y
asf se le designa " estado personal ", porque estas dos nociones, ¢ estado y la capacidad, aparecen
siempre unidas al concepto de personalidad.

Sin embargo s¢ discute en la doctrina si la capacidad forma parte del estado de las personas, o
bien, si son aspectos que deben considerarse jurfdicamente en forma separada. Para Bonnecase la
distincién debe ser radical, en virtud de que en el estado de las personas solo se atiende a la relacién
que guardan con la familia, ¢l Estado o la nacidn, es decir, respecto a grupos determinados, sin tomar
en cuenta lu aptitud de las mismas para adquirir o ejercitar derechos y obligaciones.33

La capacidad de goce, que corresponde a tods persona y que et parte integrante de In
personalidad, puede existir sin que quien la posee, tenga la capacidad de ejercicio. A esta ausencia de la
capacidad de ejercicio se alude generalmente, cuando se dice que una persona es incapaz o esta
incapacitada. La incapacidad entonces, se refiere o la carencia de aptitud para que lu persona, que tiene
capacidad de goce, pucda hacer valer sus derechos por si misma.

Para Henri Capitant, la capacidad de disfrute puede concebirse sin la capacidad de ejercicio,
porque el titular de un derecho puede ser, segdn los casos, capaz o incapaz. para hacerlo valer por si
mismo. En otros términos, hay personas que aunque tengun et goce de derechos civiles, no tienen su
cjercicio. Son los que los propiamente  hablando, se laman incapaces. En la moderna legislacidn
francesa, Iz cupacidad de goce, pertenece en principio a todos los individuos. Toda persona,
cualesquiera que sea su edad, sexo, estado y aun nacionalidad, tiene el goce de los derechos civiles, y
es que un hombre no puede vivir sin tomar parte en ¢l comercio jurfdico y por consiguiente, sin ser
titular de derechos civiles. Quitar a un individuo el goce de los derechos civiles, serfa borrarlo del
ntimero de las personas, colocarlo en la situaci6n de esclavo del mundo antiguo. La incapacidades de
disfrute son pues excepcionales y ademds especiales, es decir, que no concicmen més que a uno °
varios derechos determinados. No puede concebirse a una persona que sc halle privada de todos los
derechos civiles.34

La capacidad de ejercicio, depende de la edad de la persona. Se adquicre a los 18 afios. Sin
embargo los mayores de 18 afios, que padezcan locura, idiotismo, imbecilidad, los ebrios consuctudina-
rios y los que hacen uso habitual de drogas encrvantes, carecen de la capacidad de ejercicio. Pueden

33.- Citado por Galindo Garfias, ob. cit. p. 385.
34.- Citado por Galindo Garfias, ob. cit. p.386.



-21-

hacer valer sus derechos y cumplir sus obligaciones por medio de un representante.

La incapacidad de los menores de edad, presenta grados: ¢l menor permanece en estado de
incapacidad en tantv no haya sido emancipado. La emancipaci6n hace salir parcialmente, al menor de
edad, del estado de incapacidad.

Si en un principio la capacidad de las personas fisicas, s6lo sc considera restringida en los casos
expresamente mencionudos por la ley, 1 capacidad de las personas morales es limitada.

Es decir las personas morales ticnen una capacidad de goce limitads por el objeto de su
institucién y solo puede ejercer los derechos que sean necesarios para realizar esa finalidad,

Una segunda limitacién a la capacidad de goce de estas personas, se encuentra en la naturaleza
de su estatuto. Una sociedad civil, no tiene capacidad para realizar actos de comercio, en forma
permanente, dedicando a ello su actividad. Una asociacién civil no ticne capucidad para realizar actos
preponderantements econémicos. Una fundacién carece de capacidad para realizar fines polfticos, etc.

Las personas morales dentro de as restricciones antes mencionadus, tienen capacidad de goce y
de ejercicio para celebrar toda clase de actos o negocios jurfilicos, para comparecer en juicio y tiene
capacidad para ser titulares de los derechos piblicos subjetives ( garantfas individuales ) protegidos en
nuestra Constitucién Polftica, a través del juicio de amparo.

Como corolario de este apartado citamos a Enneccerus, en su Derecho Civil, Parte General,
que nos dice: " El pensamicnto, la voluntad, la conciencia del deber y Ia responsabilidad de los propios
actos, son en el hombre, el resultado de un desarrollo gradual. En consecuencia, el derecho, solo lo
declara capaz de producir por su voluntad efectos jurfdicos ( capacidad de obrar ) y en particular de
formar voluntariamente las relaciones jurfdicas mediante negocios jurfdicos o de responder de los actos
ilicitos ( responsabilidad, capacidad de imputaci6n ), cuando ha alcanzado un cierto grado de madu-
rez,.."35

De lo anterior podemos conectar o dicho acerca de los elementos subjetivos de la voluntad y
tratar de encuadrar la falts de capacidad como una deficiencia del discernimiento aunque no debe
confundirse con el mismo por lo antes visto.

ii.- AUSENCIA DE VICIOS DE LA VOLUNTAD

Sabemos ya que el negocio juridico para ser vélido requicrs, entic otros requisitos que la
voluntad no este viciada. Lo que quierc decir que la ausencia de vicios de la voluntad es un elemento
de validez del negocio. Pero como para estudiar tal elemento debemos saber cuales y como son los

35.- Bareccerus, Nipperdey. Derecho Civil, Parte General. TraducciSa de Blas Pétez Gonzflez y José Algues, Barcelona 1947, Vol
pI6a.
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vicios, pues s6lo asf podremos decir cuando estdn ausentes y cuando no lo cstdn y por ello saber
cuando ¢l negocio es vélido y cuando invdlido. Para ello afimnaremos junto con el maestro Ortiz-
quui.di36, que tales vicios no son mis que dos: ¢! error y ¢l miedo o temor.

Para un adecuado planteamicnto del clemento como tal, no podemos seguir enunciéndolo en
forma negativa, por lo que propongo que se maneje como 1o hace Planiol37, es decir que el elemento
de validez 5 un voluntad libre y consciente.

Se ha acostumbrado agregar a los referidos vicios estos otros: el dolo, la mala fe, la ignorancia
y la reticencia. Nosotros sin embargo nos apartamos de este proceder por considerar que por faltarles a
€stos la autonomfa requerida al respecto, no son en realidad auténticos vicios, sino meras formas de
inducir a error o mantener en ¢l a una persona ( el que indiscutiblemente si es un vicio ). Esto lo
menciona el C6digo al decir que el dolo no es otra cosa que ¢l empleo de artificios para inducir a error
o mantener en €l a alguno de los contratantes; y ln mala fe como una disimulaci6n del error de uno de
los contratuntes una vez conocido. Por lo anterior cabe la observacién que hace el maestro Ortiz-
Usquidi, en su obra citada, al decir que el dolo y 1a mala fe son lo mismo, ya que si bien uno implica
una acci6n, la otra una omisién, pero a fin de cuentas son medios para inducir o mantener el error.

En cuanto a la ignorancia, que no es sino la ausencia de conocimientos con respecto al asunto
‘0 materia del negocio, lo mismo podemos decir, pucsto que es obvio que tal faita de conocimientos no
puede dar otro resultado que inducir a error a quien la padece,

No debemos ir mds alld en este apartado sin mencionar que la ignorancia, aun cuando sea
producto de la reticencia de la parte contraria, no constituye como tampoco la reticencia misma, un
vicio auténomo de 1a voluntad, por consiguiente.

La reticencia no es m4s, segin la conocida definicién de Planiol38, que el silencio
voluntariamente guardado por una de las partes acerca de un hecho o circunstancia que la otra parte
tendrfa interés en conocer para estar en plena aptitud consciente de celebrar el negocio. Por ejemplo,
que cn la venta de un automévil usado el vendedor nada le diga al comprador acerca de las fallas
mecdnicas del vehfculo, fallas que scguramente de conocerlas el comprador no habrfa realizado la
operacién.

Pues bien, no obstante 1o anterior deb que la igual puede
p der de una omisi6n, y se drf en la ig ia @ uno de los contratantes o sc

36.- Ontiz-Urquidi, Raul. ob, cit. p.314.
37.- Citado por Ortiz-Urquidi. ob. cit. p.315.
38.- Citdo por Ortiz-Urquidi. ob. cit. p.313.
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puede proceder de una acci6én dolosa en el sentido de inducir a la ignorancia, Sin embargo no estamos
en presencia de un vicio auténomo de Ia voluntad, porque segin lo que veremos, la ignorancia no es
otra cosa que un incompleta udecuucién de la realidad y por lo tanto un error.

a).-Podemos dar brevemente la nocidn del error diciendo que es el falso concepto de la
realidad. Es segiin Pothier39, el mayor vicio de las convenciones, pues estas son formadas por el
consentimicnto de las partes, y no puede haber consentimiento cuando las partes s han equivocado
sobre el objeto de su convencidn,

Deben distinguirse tres grados del error; el error obstdculo, €l error nulidad y el error
indiferente, clasificados segin Planiol40, en atencitn a Ia naturaleza de sus cfectos sobre la eficacia de
la voluntad jurfdica, y que corresponden a ; 1? Los errores radicales, que impiden la formaci6n del acto;
2° Los errores de gravedad media, que no impiden la formacion det acto, pero que conceden un accién
de nulidad en su contra; 3° Los errores leves, que son indiferentes y a pesar de los cuales el acto s
vélido.

Error obstdculo.- Sc caracteriza este error porque impide ¢l nacimiento del negocio. Savigny
41, 1o lama error impropio, para distinguirlo del error propio, ya que diversamente a este, que obra
directamente sobre la voluntad y la vicia produciendo la nulidad del negocio, aquel no la vicia, sino
recayendo en algin elemento de existencia del negocio impide su formacién.

No son més que dos casos que la doctrina, sobretodo francesa, reconoce y que a saber son 19)
Cuando el error recae sobre la naturaleza jurfdica del negocio y 2?) Cuando el error recae sobre la
identidad del objeto. Louis Josserand42 agrega uno més a los anteriores y dice que serd error obstéculo
aquel que Tecaiga sobre la causa de la obligacién, sin embargo el cjemplo que expone, en ningdn
momento podemos decir que este impedido de producir efectos jurfdicos, por inexistencia del mismo
sino se trata de un error por ignorancia. Este cs el ejemplo: " Creo estar obligado, dice, a cumplir un
Iegado puesto a mi cargo por un testamento 'y, en esa creencia, suscribo un pagar€ en favor del
pretendido legatario; con posterioridad se descubre un testamento que revoca el que contenfa tal
disposicién; desde ese momento, la obligacién que habfa suscrito queda sin causa; en consecuencia,
debe quedar sin efecto pura y simplemente..."

Error-nulidad.- Desde el punto de vista de 1a cuestibn que estamos estudiando, o sea de los

39.- Citados por Ortiz-Usquidi. ob. cit. p.315.

40.- Ob, cit. p. 316,

41.» Citado por Ortiz-Urquidi. ob. cit. p.317.

42.- Louis Josscrand, " Los Méviles en los Actns Jurfdicos de Derecho Privado *. Traducci6n de José M. Cajica Jr, Ed. Cajica, Pucbla,
Mcx. 1946, p.47.
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clementos de validez del negocio juridico, €ste ¢s ¢l error realmente importante, ya que su ausencia
constituye uno de tales elementos y su presencia no impide que ¢l negocio nazca, pero eso si, herido de
nulidad.

Nuestro Cédigo, en su antfculo 1813, se refiere a él, sefisldndole los siguientes requisitos para
que pueda invalidar el negocio: a) que recaiga sobre ¢l motivo determi de la voluntad, y b) que en
¢l acto de la celebraci6n del negocio se declare ese motivo o se pruebe, por las circunstancias mismas
del nepocio, que éste se celebro en el falso supuesto que lo motivo y no por otra causa. Faltando
cualquiera de tales requisitos, el error no ¢s ¢rror nulidud y, por tanto no puede invalidar el negocio,

Los franceses, como Planiol, Bonneccase, Josserand43, estudian este error desde ¢l punto de

vista de Ia sustancia de 1a cosa sobre Ia que recae, y desde el punto de vista del error sobre la persona,
entendiendo por error sobre Ia sustancia de la cosa, el que ocurre cuando los contratantes no s¢ ponen
de acuerdo en cuanto a las caracteristicas fundumentales det objeto, de tal manera, que por ejemplo
alguien cree comprar un objeto de oro, cuando en realidad ¢s de cobre.

Pues bien, esto que los franceses llaman "error sobre la sustancia de la cosa”, queda
comprendido cn lo que nuestro Cédigo Hama, indiscutiblemente que con mayor acicrio en la
connotacién y asimismo con mayor amplitud en la extensién del concepto, “"error sobre €l motive
determinante de la voluntad”, pues no solo comprende, el error sobre la sustancia de la cosa, sino
también ¢l error sobre la persona, y que por cierto sélo opera en los negocios que se celebrun "intuitu
personae”, esto es, los que se celebran en consideracién a la persona, pues evidentemente que sélo en
este tipo de negocios el error sobre la persona puede viciar la voluntad, ya que recae sobre ¢l motivo
determinante de €sta,

Hay, no ea materia patrimonial, sino de familia, un caso especial de error sobre la persona. Lo
contempla el antfculo 233, fraccién I, que dice asf:" Son causas de nulidad de un matrimonio: I. El error
acerca de la persona con quien se contrac, cuando entendiendo un cényuge celebrar matrimonio con
persona determinada, lo contrac con otra.” "La accién de nulidad que nace del error, solo puede
deducirse por el conyuge cngafiado; pero si €ste no d ia ¢l crror inmedi que lo advierta,
se tiene por ratificado el consentimiento y queda subsistente el matrimonio, a no ser que exista algin
otro impedimento gue lo anule. ", segin dispone el artfculo 236, La nulidad como se ve, es relativa, y
este ejemplo ¢s un claro caso de error d i de la vol d que recae sobre la persona.
Respecto al tipo de crror que estudizmos, existe en la doctrina un subdivisién del mismo, que lo clasi-

43.- Citadus por Rojina Villegas. ob, cit. p.353.
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fica en emror de hecho y error de derecho, y ¢l mismo C6digo lo contempla al darle }a misma sancién de
nulidad a un que a otro. El error de hecho es agquel que recac sobre hechos materiales que se
consideran determinantes de la voluntad, y ¢! error de derecho, €s aquel que recae sobre una regla de
derecho de 1o cual Ia voluntad se ha determinado a celebrar el negocio en uno u otro sentido.44

dife Il

Error i - Por i6n, ¢s indife el error que ni es error obstéculo ni es error
nulidad. Es decir, ni impide que el negocio jurfdico nazca, ni recae sobre ¢l motivo determinante de la
voluntad. Corresponde a este tipo de error indiferente, €! contemplado por ¢l artfculo 1814, conformie
al cual " el error de cflculo (también se le llama aritmético o matemético) sélo da lugar a que s
rectifique”, Es decir de ninguna manera da lugar a la nulidad y menos a la inexistencia del negocio.

Hasta aquf, hemos estudiado el error que algunos tratadistas 1laman error-fortuito ( puramente
causal, derivado de la equivocucién de la propia victima )45, Pero el vicio de Ia voluntad puede
provenir, de actos o actitudes de la otra parte o de un tercero. De esta hip6tesis s la que vamos a
estudiar ahora, lo que dijimos antes acerca del dolo y 1a mala fe.

Segiin el articulo 1815 del Cédigo " Se entiende por dolo en los contratos, cualguier sugestién
o artificio que se emplee para inducir a4 error o mantener en €l a alguno de los contratantes; y por mala
fe, la disimulaci6n del error de uno de los contratantes, una vez conocido,

Como se desprende del texto legal, el dolo y la mala fe no son vicios en si de la voluntad sino
causas de crror, €l que si €5 un vicio indiscutiblemente.

Segitn Dfaz Ferreirad6, el dolo y la mala fe, tienen los mismos efeclos jurfdicos, distinguiéndose
apenas ¢n que ¢l dolo es, por decirlo asf, activo y 1s mala fe pasiva. Procede con dolo ¢l que procura
persuadir al comprador de que el objeto es de oro cuando ¢s de cobre, y con mala fe el vendedor a
quien ¢l compradar ofrece un precio como si ¢l objeto fuese de oro y no lo desengaiia de que el objeto
no cs de oro.

El dolo y la mala fe

ditacién, y propésito de engaffar o de no

desengafiar, cuando el error ha nacido nutnralmcmc

Lo anterior es muy importante, ya que scgfin lo dispuesto por el antfculo 1821 del Cédigo,
Las consideraciones generales que los contratantes expusieren sobre los provechos o perjuicios que
naturalmente pucde resultas de la celebracién o no celebracidn del contrato y que no imporien
engaiio...de las partes, no serdn tomadas en cuenta al ealificar el dolo..."

44.- Borja Sorizno. ob. cit, p.216.
45.- Planiol, citado por Borj Soriano. ob, cit. p.220.
46.- Citado por Borja Soriano. ob. cit. p.220.
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No habrd por tanto, dolo en la simple exageracién o encarecimiento de las buenss cualidades
de la cosa que se pretende vender, o de las ventajas de la operacién propuesta o anunciada, cugndo el

proponcate o i facuits el de ta cosa y no lleva su astucia hasta sugestionar al compra-
dor o a la otra parte, La exageracidn sin artificios, ¢s lo que se ha llamado " Dolo Bueno ". La simple
afimrmacién inexacta 0 mentirosa tampoco constituye dolo, por ejemplo al decir el vendedor que tiene

otro pretendicnte a su cosa o que se le ofrece cierto precio; aun y cuando el otro contratante pucde
exipir la prueba de dicha afirmaciones.47

Ahora bien, para que ¢l dolo o lu mala fe, sea causa de nulidad del negocio, es preciso que sea
determinante, es decir debe probarse que si no hubiese mediado ese engafio, el negocio no se hubiera
celebrado. Por eso, deben tomarse en consideracién solamente las sugestiones y artificios anteriores o
concomitantes al nacimiento del negocio. 48

El artfculo 1816 del Cédigo, toma estas ideas del Portugués y establece: “ ¢l dolo o mala fe
..anulan ¢l contrato si ha sido Iz causa determinante de este acto jusidico...”

Cuando hay dolo o mala fe, el contratante que ha incurrido en error puede pedir la nulidad,
aunque al cclebrar el contrato no haya declarado ¢l motivo determi de sy voluntad, ni ese motivo
se prucbe, precisamente por las circunstancias del mismo contrato, requisitos que se requicren cuando
el crror es fortuito o causal, segin lo que vimos cuando tratamos ese tipo de error. 49

b).- Es el miedo o temor, el verdadero vicio de l1a voluntad, y no la violencia como
generalmente se afirma ya que en todo caso la violencia viene a ser la fuente del miedo, pero no el vicio
mismo30,

La violencia puede ser fisica y moral. Existe viclencia fisica cuando por medio del dolor se
coacciona la voluntad a efecto de que se exteriorice en la celebracién de un negocio jurfdico. La
violencia moral consiste en amenazas que imporien un peligro; pero no cualquier peligro, sino
conforme gl artfculo 1819, de perder Ja vida, Ia honra, la libertad, la salud o una parte considerable de
los bienes.

Ahora bien, es claro que en todos los casos de amenaza, ésta debe ser seria, a fin de provocar
miedo en la persona del amenazado, ya que dc otra manera I simple amenaza no es suficiente para
viciar la voluntad.

Por otro lado, las personas, sujetos pasivos de la accitn violenta, es decir, acerca de quienes se

47.- Rof Roy®, citado por Borje Sotianc, ob. cit. p221.
48.- Rof Royo, citsdo pos Borja Soriana. ob. cit. p222,
49.- Barja Socisno. ob. cit. p.223,
50.- Ortiz-Unquidi. ob. cit. p-326.



_27-

al di ente i do que se contra su vida, su honra, su libertad, su salud, o
una parte considerable de sus bienes, si aquel no accede a celebrar tal o cual negocio, no son todas las

personas, sino, conforme al texto legal invocado, sélo el propm mn:rcsado. su cényuge, sus
ascendieates sin limitacién de grados, sus descendi sin limitacién de grados y sus

parientes colaterales en segundo grado. Por ditimo, los sujetos de Jos que puede provenir la violencia
pucde ser la contraparte o un tercero interesado o no en el negocio.

Existe en esta causa de vicio, el llamado temor reverencial, el que como el dolo bueno, no
produce la nulidad del negocio, y que consiste conforme 4 lo establecido en el artfculo 1820 del
Cédigo, en: "...el solo temor de dessgrudar a las personas a quienes se debe sumisién y respeto,.."

Finalmente cabe mencionar que no se puede renunciar para lo futwro, fa nulidad que proviene
del dolo o de la violencia, segiin lo que establece el artfeulo 1822, y que si habiendo cesado la violencia
o siendo conocido el dolo, €] que sufri6 1a violencia o padeci6 ¢l engafio, matifica el negocio, no podrd
en lo sucesivo reclamar por dicho vicios, segin lo que dispone el siguiente artfculo.

Como corolario, serfa interesunte remontarnos a lo dicho respecto de los elementos de la
voluntad y tratar de conectar lo dicho sobre los vicios de 1a misma. De esta forma podemos decir que el
error, ¢l dolo y la mala fe, vician la intencién de 1a voluntad y 1a violencia, 1a libertad.

#i.- LA LICITUD.

Empezaremos por decir que nuestro C6digo en vigor no nos da directamente el concepto de lo
Mcito, sino el de su opuesto contradictorio al disponer en el arifcule 1830 que es ilfcito el hecho que es
contrario a las leyes de orden piblico o a las buenas costumbres, Més dicho concepto de la licitud lo
sacamos, indirectamente y sin ¢l mayot esfuerzo, del propio antfculo 1830, ya que basta tomar a éste en
sentido contrario para concluir que " es Licito el hecho que no es contrario a las leyes de orden péblico
o a las bucnas costumbres”.

El concepto de ilfcito y, consecuentemente, el de su opuesto contradictorio, o 1fcito, no alude a
toda clase de leyes, sino solo a las de orden pablico. Planiol31, dice que son disposiciones de orden
piblico, en pnmcr lugar, y necesariamente, todas la leyes de Derecho Piblico ( constitucionales,

dmini ss, penales, P les, etc.), es decir, aguellas que la organizacién y
atribuciones de los diferentes poderes y de sus agentes, asf como las obligaciones y derechos de Jos
particulares en materia polftica, de impuestos etc.

Ademds una ley puede pertenecer al Derecho Privado y ser de orden piiblico, siempre y cuando

&

31.- Citado por Ortiz Urquidi, ob. cit. p.331,
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este motivada por un interés general, que se comprometerfa, si los particulares pudiesen impedis la
aplicacién de aquella. Las leyes de Derecho Privado que presentan este cardcter pueden reducisse a
cualto categorias principales: 1° las que regla el estado y capacidad de las personas, 2 las que
organizan la propiedad, 3 las que imponen a las partes prohibiciones o medidas dictadas en interés de
los terceros; y 4° las que tienden a proteger a uno de los contratantes frente al otro.

En palabras del maestro Oniz Urquidi, la caracterfstica de orden pdblico de una ley viene
derivado del cardcter de la norma misma, y asf sostiene que Ias normas clasificadas desde el punto de
vista de sus relaciones con ls voluntad de los particulares, pueden dividirse en taxativas y dispositivas.
Las taxativas son aquellas que obligan en todo caso a los particulares, independicntemente de su
voluntad, y lax dispusitivas son las que pueden dejar de aplicarse, por voluntad expresa de los
particulares a una situaci6n juridica concreta. Por etlo mismo, lus taxativas son isrenunciables, no asf las
dispositivas que si pueden serlo. Por lo unterior se desemboca a que las leyes de orden piiblico son
normas taxativas. Los actos ejecutados contra normas taxativas de interés piiblico, acarrcan Ia nulidad
del mismo, en cambio 1os ejecutados contra ¢! tenor de una norma dispositiva da lugar a la reparacién
del dafio o a 1a indemnizaci6n del perjuicio.

Otro de los elementos de la definici6n de 1o Ifcito viene dado por aquello que se entiende por
buenas costumbres, término tan subjetivo que serfa impreciso tratar de dar una nocién al respecto. Es
también cl término tan relativo y varinble de &poca a época, y de lugar a Jugar que no nos queds otra
conclusién que para determinarlo no hay otro camino que el del prudente arbitrio y el sano juicio,

Es importante aclarar antes de cerrar el estudio de este elemento de validez, que no hay que
confundir 1a licitud como elemento esencial del negocio, con 1a licitud como elemento de validez del
mismo. Pues en tanto que la licitud como elemento esencial s¢ refiere al acontecimiento mismo en que
¢l acto consiste; Ja licitut como elemento de validez no se reficre a dicho acontecimiento en que el
negocio consiste, sino al objeto, motivo o fin perseguido por este, o a la condicién a que puede quedar
sujeto £ste,

iv.- LA FORMA

Ya sabemos que para que haya un negocio vélido no basta que haya voluntad, sino que es
necesario que esta, tenga una manifestacion exterior. La manifestacion de la voluntad es un elemento
extrinseco del negocio, lo que constituye la forma de €1,

52En el antiguo Derecho Romano, el acuerdo de voluntades era impotente por si mismo para

52.- Todo el proceso histéeico s tomado ds Botja Sorisno. ob. cit. pp. 183 8 186.
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crear obligaciones; era necesario que ese consentimiento estuviese incorporado a una solemnidad
Jjurfdica. No habfa sino contrutos formales: el deudor estaba obligado en razén del cumplimiento de una
solemnidad. Después en el propio Dereche Romano se empezaron a introducir excepeiones, como log
contratos reales y los consensuales. Por wltimo, con la admisién de los pactos y los contratos
innominados, s¢ noté un evoluci6n del formalismo al cc lismo, pero siempre consideréndose
como regla el primero y como excepeién el scgundo.

Durante la Edad Media a través de la promesa, el Derecho Canénico, proclamo e}
consensualismo.

En Espafia, bajo la influencia del derccho Canénico, encontramos una nota acentuada de
consensualismo en la Novfsima R

1 "D,
F

pilacion, que disp iendo que alguno se quiso obligar a
otro por promisién o por algin otro contrato o en otra manera; sea tenido de cumplir aquello que se
obligé y no puede poner excepcidn, que no fue hecha estipulucitn que quiere decir prometimiento con
cierta solemnidad de derecho...mandumos que todavia va la dicha obligacién y contrato que fuere
hecho, en cualquier mancra que parezea que uno se quiso obligar a otro." Esta es la desaparicién del
formalismo, la exageracién del consensualismao.

Esta idea excesiva, fue modificada por ci Proyecto de Cédigo Civil, comentado por Garcfy

Goyena, en el que se conserva ¢l consentimiento en los contratos como la buse de su perfecciona-
miento, pero se enumera entre los requisitos de validez de los mismos, 1a forma o solemnidad requerida
por la ley, y se impone la forma en varios contratos.

En México, el Cédigo de 1870, toma la influencia de Garcfa Goyena, al establecer que los
contratos se perfeccionan por el mero ¢ imi y desde obligan; también al mencionar
los requisitos de validez del contrato no menciona a la forma, sin embargo al regularlos en lo
individual, les impuso a casi todos un forma.

El Cédigo de 1884, siguicndo un poco a las teorfas modernas, establece un nuevo principio,
que reza asf, " Los contratos legalmente celebrados obligan...", es decir modifico el principio del
consensualismo, lo anterior segin la opinién de Miguel S. Macedo se dio, porque: “...las legislacioncs
modemas, que han comprendido que existe un gran interés piiblico en prevenir los pleitos y asegurar
ciertos bienes por su mayor importancia, han sancionado el precepto de que determinadas especies de
obligaciones deben constar precisamente en cierta forma, y que en consecuencia, no son vélidas si se

otorgan en forma diferente...”. Esto mismo hizo que sc modificaran los requisitos de validez del
contrato en ¢l texto invocado, agregando la forma,
El Cédigo de 1928, en su artfculo 1832, parodiando a la Ley cspafiola, dice: "...En los contratos
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civiles cada uno se obliga en la manera y términos que aparezca que quiso obligarse, sin que para Ia
validez del contrato se requieran formalidades determinadas”, pero agrega, "fuera de los casos expresa-
mentc designados por la ley.” Asimisino, en el artculo 1796, dice: “Los contratos se perfeccionan por
¢l mero consentimiento, excepto aquetlos que deben revestir una forma establecida por la ley, Desde
que se perfeccionan obligan a los contratantes...” Y el artfculo 1795, establece que: "El contrato puede
ser invalidado:...IV. Porque el consentimiento no se haya manifestado cn la forma que la ley establece.”

Una vez repasado el panorama de evoluci6n histérica del consensualismo, nos toca estudiar las
distintas clascs de negocio desde el punto de vista de su perfeccionamiento, ya que esto nos dard mis
luz respecto al clemento de validez que ahora exponemos.

Asf tenemos que los negocios, se dividen desde el punto de vista de su perfeccionamiento, en 1°
Consensuales, 2° Solemnes, 3° Formales y 4° Reales.

Los negocios consensuales, son aquellos que para su perfeccionamiento basta solo el
consentimiento de las partes. Poco importa que no se haya extendido escrito alguno; el escrito puede
tener importancia desde ¢l punto de vista de la prueba del consentimicnto, si unz de las partes niega su
existencia; pero no es necesario para la formacién del negocio cuya buse es ese consentimiento.53

Los negocios solemnes, son aquellos que la Ley somete a cierta formalidad que prescribe bajo
pena de inexistencia del negocio. La voluntad es necesaria para el perfeccionamiento del negocio, como
en todos, pero no basta: no tiene valor alguno para los ojos de Ia ley si no se ha manifestado en las
formas prescritas por clla. Aquf la forma es la que da la existencia al negocio.

Los negocios formales, son el intermedio entre los vistos, es decir su faltz no acarrea la
inexistencia del mismo como en los formales, ni solamente tiene un valor probatorio como en los

sino que esta ionada con la nulidad del mismo.

Por ltimo tenemos a los reales, que no son otros que aguellos que sc perfeccionan con la
entrega de la cosa, y que en ciertn manera se engloban & los formales, ya que ademds de la

iff ién de la d requieren otra acci6n para su validez, como cs ¢l hecho de entregar la

cosa.

Nuestro Cédigo como hemos visto, expresa la regla de que los contratos son consensuales,
aunque no por eso deja de establecer formas para la mayorfa de los que reglamenta.

Cuando no sc observe la forma establecida por el C6digo respecto de algiin contrato, esta
omisién producir4 la nulidad rclativa del mismo, segiin lo que dispone el artfculo 2228, que dice: ” La

53.- Baudry-Lacantinerie et Barde, citado por Borja Soriano. ob. cil. p.188.
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falta de forma establecida por Ia lay, si no se trata de actos solemnes...produce Ia nulidad relativa del
mismo." .

Sin embargo el mismu Cidigo establece en sus artfculos del 2226 al 2228, y 2231, que la
nulidad del acto al que le falta la forma establecida por la ley desag es decir se extingue por la
confirmacién de ese contrato hecha en la forma omitida, Ahora bien el cumplimiento voluntario por
cualquier medio, sea pago, novaci6n, etc. se tiene por ratificacién tdcita y extingue la accién de
nulidad, La confirmacién se retrotrac al dfa en que se verific6 el acto nulo, pero no perjudicard los
derechos de tercero.

Por Gltimo cabc mencionar que cuando la ley exija determinada forma para un negocio,
mientras éste no revista esa forma no serd vilido, salvo disposicién en contrario; pero si 1a voluntad de
las partes para celebrarlo consta de manera fehaciente, cualquicra de ellas puede exigir que se dé al
contrato la forma legal. Cuando la falta de forma produzca la nulidad del acto, si la voluntad de las

partes ha quedado constante de una mancera indubitable y no se trata de un acto revocable, cualquiera
de los interesados puede exigir que el acto se otorgue en la forma prescrita por Ia ley.

Con lo visto hasta aquf, nos hemos propuesto establecer las ideas m4s importantes en relacién
al negocio jurfdico y sus elementos, con la finalidad de que nos sirva como una gufa en ¢l gjercicio que
pretendemos hacer més adelante en otro de los capftulos de este trabajo. Dentro de la doctrina
extranjera sobre ¢l negocio y también en buena parte de la nacional, s¢ mancja otro clemento, al que
nosotros desti nos el sigui pltulo. Este el » es la causa, y lo consideramos tan
importants como lo es un silogismo en un juicio, ya que el mismo nos dard un sustento a lu tesis que
proponemos.
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CAPITULO SEGUNDO

LA CAUSA EN EL NEGOCIO JURIDICO

L- GENERALIDADES

El término " Causa ", ya desde Ia werminologfa filos6fica ha dado mucho para pensar. Sin
embargo es Aristdteles quicn nos enseiia en su obra denominada " Metaffsica " ( que no es sino un
diccionario de términos filos6ficos), que la palabra causa tienc diversas acepciones. Segiin Aristételes,
hay cuatro causas principales que contribuyen a la existencia de un ente, Dice textualmente Aristételes
en su obraS4 "._ Todas las causas que acabamos de enumerar, se reducen a las cuatro clases de causas
principales. Los elementos respecto de las sflabas, la materia respecto de los objetos fabricados, el
fucgo, la tierra y los principios anlogos respecto de los cuerpos, las partes respecto del todo, las
T P de 1a conclusi6n, son causas en tanto que son el punto de donde provienen las cosas;
y unas de eslas causas son sustanciales, las partes por ejemplo; las otras esenciales, como ¢l todo, Ia
composicién y la forma. En cuanto a la semilla, al médico, al consejero, y en general al agente, todas
estas causas son principios de cambio o de estabilidad. Las demds causas son el fin y bien de todas las
cosas: causa final significa, en efecto, ¢l bien por excelencia, y el fin de los demds seres. Y poco impor-

ta que se diga que este fin es el bien real, o que ¢s s6lo una apariencia del bien...", Segdn lo anterior
tenemos las siguientes causas en la concepcién del Estagirita: la causa format y la causa material ( o
causas intrfnsecas ), y la causa cficiente y 1a causa final ( causas extrinsecas ). Las intrfosecas coinciden
con la materia y Ia forma; la primera es el elemento individualizador; la segunda el clemento espe-
cificador. De las extrinsecas, la eficiente es Ia que produce a un nuevo ente; la final es la meta inscrita
en la naturaleza de la evolucién de un ente, El principio de lidad se refiere prefe als
causa eficicnte; en Etica interesa sobre manera el andlisis de la causalidad final55, Estas ideas son las
que toman los canonistas en la evolucién de la sistemdtica jurfdica y las trasladan a Ia teorfa del contra-
to especfficamente; dande identifican a la voluntad con la causa eficiente, al objeto con la causa
material, a la forma con la causa formal y a 1a consecuencia pretendida con la causa final. Con lo

54.- Ani M ica. Estudio Introductivo, An&lisis de Jos Libros y Revisién del texto por Francisco Larroyo. Editorial Porrua,
Mézico, 1987, Libro 3 (D) Cap, 2 pp.76 y s1.
55.- Radl Gutiéerez Stenz. * Historia do las Doctrinaa Filoséficas ». Bd. Eafinge. México, 1983.p.57.
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anterior podemos entender porque los tratadistas han buscado y rebuscado una acepei6n de la palabra
causa que constituya un clemento del contrato y sc han perdido sin ¢ncontrarla. Segiin lo dicho por
AristGteles lIa causa final intcresa a la Etica, luego entonces se entiende porque los istas exiglan
que Ia causa del contrato fuera Ifcita, es decir que no fuera en contra de las leyes o de las buenas
costumbres. Con estas ideas iniciales, continuaremos con la evolucién histérica del concepto, hasta las
més modernas teorfas,

I1.- EVOLUCION HISTORICA DEL CONCEPTQ.56

La cvolucitn del concepto causa fue muy lenta, lo que es entendible en virtud del cardcter
abstracto de la nocién. Existieron tres fases, a saber:

A.- Derecho Romano.- La especulacion doctrinal parte de Roma. El derecho romano utiliza el
término de causa en un sentido objetivo cuando se trata de la ' causae probatio " e una " manumis-
sio”, propuesto fuera de 10s casos permitidos por la Ley Aclia Sentia.

Decir que todo negocio necesitaba de una causa limpia, en sentido subjetivo, era lo mismo que
decir que lo que se escondfa detrds de cada negocio, deberfa ser concordante con el Derecho, deberfa
poder confesarse.57 _

‘También ¢l Derecho Romano utilizé ¢! término de causa en un sentido objetivo, en ¢l sentido de
que nadie se obligaba sin [a perspectiva de oblener una contraprestacién, La causa era la
contraprestacién; cstaba implfcita en la idea de entrega ( datio ).

En los contratos " verbis " o " litteris ", la obligacién nacfa de los " verba " o de lu transcripcién
en el Codex; s¢ creaba por medio de esas formas solemnes, independi¢ntetnente de ctialquier otra
consideracién. Ejemplo: Un contratante se comprometfa por medio de palabras solemnes a pagar cierta
suma que le debfa ser entregada y aunque no la recibiera, estaba obligado por su estipulacién. A pesar
de Ia falta de esa causn, la obligacién sc habfa formado, pero como su ejecucién serfa inicua y
acarrearfa un cnriquecimiento sin causa, se podfa paralizar por una excepcién ( excptio doli ) o
aniquilar pot un medio id6neo ( condictio liberationis ).

Lo md4s importante del Derecho romano, fue el sistema que se formul6 de la " condictiones "

56 Todos Jos datos hisigricos estn sacados del cnsayo publicado en ¢l Homenaje a Manuel Borje Martinez, escrito por David
Figucroa Mésquez, Ed, Porrua, 1992, México. p.115a 117.
57.- Floris Margadant, citado por Figueraa Mfrquez. ob. cit,
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La * condictio * era una accién civil que sancionaba una obligecion crediticia de caracter restitutorio.
Las " condictiones " més importantes fueron: " causa data, causa non secuta " ( accién concedida en
vista de que se ha entregado una prestacion, sin que una contraprestacion haya seguido ), " condictio
ab causam datorum " y, " condictio sine causa " ( basada en la idea de impedir un enriquecimiento
injusto, operaba como corvectivo del acto abstracto ).

Los romanos también llamaban causa a la fuente de la obligacion: contrato, cuasicontrato,
delito, cuasidelito. En ese sentido Gayo utiliz6 ¢! vocablo causa al decir: * varias causarum figurae ".

El Derecho romano no fue mas lejos, toda vez que el problema de la causa solamente podia
plantearse en un sistema basado en la mixima " Solus Consensug Obligat "; esto es, en un sistema que
hiciera de la voluntad un clemento esencial,

B.- Derecho Canbnico.~ Los cunonistas proclamaron el principio del consensualismo, y asi,
on que el imiento, en cuanto a el del contrato, no obliga mas que si descansa

sobre una causa verdadera y que ha sido dictado por motivos confesables. Si es falsa la causa, las

partes no han querido contratar; si es inconfesable la causa las partes no deberfan haber contratado.

La necesidad de la causa abstracta, como requisito de validez del contrato se planteé en ¢l siglo

XIII con la formula: " Non Servandi Fidem, non est fidem Servanda ": no hay que mantener la propia
palabra con respecto a la persona que no mantiene Ia suya. En otros términos: cada obligacién debe
‘tener por causa la obligacion correlativa del otro contratante.58

C.~ Antiguo Derecho hasta e! Siglo XVI.- Es criterio generalizado el afirmar que fue éste un
periodo estéril para la teoria de la causa, pues los dos juristas importantes anteriores a Domat, Carlos
Dumoulin y Bertrand D'Argentré, que vivieron en el siglo XV, la desconocian. La causa como contra-
prestacidn se desarrolld 56lo en ¢l ambiente de los contrato sinalagméticos, hasta que Domat propuso
que también los negocios gratuitos tuvicran su causa. De Domat pasé la teoria a Pothier, quien siendo
el autor en boga en la época de la formulacién del Cédigo Napoledn, influy6 determinantemente en los
redactores de este Cédigo.

IIL- TEORIAS SOBRE LA CAUSA

A.- TEORIA CAUSALISTA CLASICA.
Jean Domat es el autor de esta teoria, que formulé do el del Derecho Romano,

58.- Henri y Letn Mazeaud, citados por Figueroa Mirquez. ob. cit. p.116.
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haciéndolo sufrir una transformacién bajo la influencia del Derecho Canénico. Esta doctrina para deter-
minar la causa de la obligaci6n, considera por separadv abstractamente, cada obligacién nacida del
contrato, destacdndola del conjunto de 1a operacion jurfdica.

La doctrina cldsica, de ésta manera considera;

a) Que hay tres clases de causas; La Final, La impulsiva y, La Eficiente.

b) Que para los fines de la teorfy, la causa importante cs 1a final, y;

¢) Que en relacién a la causa, se deben considerar tres tipos de contratos: Bilaterales o Sinalagmdticos,
Reales y Gratuitos. 59

.- La causa final, es el fin abstracto, rigurosamente idéntico en cada categorfa de contratos,
que en forma necesaria se proponen las partes al contratar y que determina esencialmente al contratante
a obligarse, Pot lo tanto, es un elemento intrfnseco al contrato, igual en cada categorfa, que no depende
del capricho, de la intenci6n o del arbitrio de las partes,

La causa impulsiva, es el motivo determinante del contrato y, por ende es un elemeato
cxtrinseco al mismo, que consistc en ¢l fin personal que cada parte se propone al contratar y, cs
variable en cada contrato y en cada persona.

La causa eficiente es la fuente de las obligaciones o sea el contrato, cuasicontrato, delito y
cuasidelito, por tanto nada tiene que ver con la causa final, ni con la irnpulsiva.50

b'.- La causa importante para los fines de la tcorfa, es la causa final; esta es la que se menciona
como clemento esencial o de validez en ¢l contrato. Es invariablemente idéntica en todos los contratos

idénticos, a diferencia de la impulsiva, que es esencial variable. La falta de causa deja sin cfecto la
obligacién, lo mismo que la ilfcita.

c'.- La causa final en los tos Bil les o sinal icos: La causa de la obligacién de
una de las partes ¢s la obligaci6n de la otra. Las obligacione. f] son causa.61

Lu causa final cn los contratos reales unilaterales: la causa de la obligacién del que debe
entregar la cosa es el hecho de haberla recibido. Ejemplo: En el contrato de préstamo, la causa de la
obligacion del prestatario de restituir la cosu prestada cs la entrega de esa cosa a él.

La causa final en los contratos a tftulo gratuito: La causa de la obligacién es el animus donandi
o intenci6n de hacer una liberalidad; scparada de los méviles que hayan impulsado al donante.

En resumen, de acuerdo con estas ideas, cuando en un contrato bilateral falta la causa, el

59.- Ortiz Urquidi. ob. cit. p,346.
60.- Rojina Villegas, citado por Figueros Mérquez, ob. cit. p.118,
61.- Herui y Len Mazeand, citados por Figucroa Mirquez, ob. cit. p.118.
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contrito es inexistente, porque no se concibe que pueda fi el imi como ¢l
esencial. En los contratos reales no hay causa, si no hay entrega de la cosa y ¢l contrato no Hega a
formarse o constituirse. En los contratos a tiule gratuily, si pu hay inencion de hacer una liberalidad,
le falta al contrato un clemento esencial.

Cuando la causa es falsa o ilfcita, ¢l contrato existe pero afcctado de nulidad.62

Pothier no hizo sino reproducir las ideas de Domat, adn cuando cn €, la teorfu es menos
precisa, distingue los contratos interesados de aquellos benéficos; si bien es menos claro respecto de
€stos ltimos; lu causa es 1a generosidad de una de Ias partes huciu Ju otra,63

Es precisamente en Pothier, ¢n quien se inspiraron los redactores del C6digo Napole6n.

La causa de la que sc ocupa éste Cédigo en sus artfculos 1108 y 1134, es aquella que determina
esencialmente al contratante y que ¢s ¢l fin directo ¢ inmediato que se propone alcanzar obligéndose: el
por qué un contratante ha contrafdo una obligacién: es, en una palabra, la causa final de la
obligacién,64

B.- TEOR{A ANTICAUSALISTA

Quicnes sostienen esta teorfa, hun llegado a Ia conclusién de que es un error sostener que cn los
contratos sinalagméticos, la obligacion de uno de los contratantes es causa de la obligaci6n del otro y
reciprocamente, y que el legislador confunde 1a causa con la finalidad del contrato, pero no obstante
esta crftica, no pudo acordarse definitivamente en el concepto de causa, pues, se objeté también que la

causa preexiste al efecto y que existiendo las dos obligaciones al mismo tiempo, no podfa ser ninguna
de ellas, causa de la otra, 65

i.- Tesis de Emst. Emst, profesor de la Universidad de Lieja, sustenta las primeras ideas
contrarias a la causa, pidiendo que se suprimiera por ser inutil y fuente de errores y confusiones.56

Ernst sfirmaba que si la causa en los contratos a tftulo oneroso es lo que cada una de las partes
le debe al otro, entonces se confunde con ! objeto de la convencién y, por consiguiente es iniitil hacer
de una sola y misma cosa, dos elementos distintos. La causa se confunde con el consentimiento en los
contratos gratuitos, porque ¢l " animus donandi " no es otra cosa que la manifestacién de Ia voluntad
en el que desea hacer la liberalidad,

62.- Rojina Villegas, citado por Figueroa Mirquez. ob. cit. p.119.
63.- Bugene Gaudemet, citsdo por Figueroa Mirquez. ob, cit. p.119.
64.- Borja Sorlano. ob. cit. p.129.

65.- Figueroa Milrquez. ob. cit. p.119.

66.- Borja Sariano. ob. ¢il. p.162,
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ii.- Tesis de Laurent. Laurent desarrollo las ideas de Emst para analizar la causa en los
contratos Bilaterales, Reales y Gratuitos. Opinaba Laurent que la teorfa del Cédigo sobre la causa, no
es jurfdica. Si 1a causa se confunde con cl objeto, Ia ley ha hecho mal en distinguir uno de otra. Segiin
€, en los contratos bilaterales la causa se confunde con el objeto, la contraprestacién es realmente el
objeto considerado desde un punto de vista especial. En los contratos reales la causa es la entrega de Ia
€osa; pero esta entrega no es un elemento de validez del contrato, es un presupuesto necesario, de tal
manera que si no hay catrega no llega a existir el contrato. En los contratos a tftulo gratuito, consiste
en el " animus donandi " o deseo de realizar una liberalidad, no es otra cosas que el consentimiento del
donante, 1a voluntad de conferir un beneficio sin contraprestacién.

iii.- Tesis de Planiol. Sostiene este autor, con la colaboracién de Ripert y contra la nocién de
causa abstracta, que la teorfa de la causa, tal como la construyé la doctrina cldsica, en todos los
dmbitos, es, 4 la vez falsa e indtil.

La teorfa de la causa es fulsa, porque en un contrato bilateral, una de lus obligaciones no podrfa
ser la causa de la otra, porque Is causa precede naturalmente al efecto, ahora bien, las dos obligaciones
nacen al mismo tiempo. En los contratos reales, ta entrega de la cosu no es Ia causa de la obligacién de
restituir; sino 1a causa eficiente, generadora. En los contratos a tftulo gratuito, la teorfa de la causa
descansa sobre una confusi6n, entre 1a causa y los motivos; no es posible separar la intencién liberal de
los motivos que han determinado al donante. .

La tcorfa de la causa es initil yu sca que se le trate desde [a falta o falsedad de la causa como de
su ilicitud. Planiol estudia primero €l caso de la falta de causa para mostrar que con los clementos
wradicionales del contrato, se llepa a la misma solucién jurfdica que propone la tesis causalista, sin hacer
intervenir este elemento.

Dice que en los contratos sinalagméticos, si la cosa no existe Ia obligacién de! vendedor es nula
por falta de objeto: la obligacién del comprador es nula por falta de causa porque la obligacién del
vendedor que debfu hacer las veces de causa, no ha nacido. Se puede llegar al mismo resultado sin
hacer intervenir la idea de causa, por la naturaleza misma del contrato que presupone prestaciones
recfprocas: més que una relaci6n de causalidad es una relacién de dependencia mitua.

En los contratos reales, la teorfa clésica afirma que falta 1a causa, sf no se ha entregado el
objeto, 1a objecién consiste en que sin considerar para nada el supuesto clemento causa, ¢l contrato real
no se forma, por una disposicién legal que estima necesaria la entrega de la cosa como elemento
constitutivo del mismo,

En las liberalidades, la falta de intencidn liberal s¢ confunde con la falta de consentimiento;
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ahora bicn la falta de consentimiento resulta suficiente para impedir que se perfecciona el cantrato.67
Respecto a Ia ilicitud de 1a causa, Planiol expone lo siguiente "...Supongamos que dos personas
se ponen de acuerdo en vista de un crimen que una se oblipa u cometer, en tanto que la omra le da
dinero para decidirlo a ello...Los autores 1i dicen: La p de pagar al ino no es nula
por razén de su objeto, que es el dinero, es nula porque tiene por causa la obligacién contrafda por la
otra parte: su causa es ilfcita, No hay necesidad de este rodeo para anular esta segunda obligacidn, ella
s nula como la primera porque tiene un objeto ilfcito: dar dinero para matar a alguno es tan criminal

camo matarlo por sf mismo..."68

C.- TEORfA NEOCAUSALISTA

La doctrina neocausalista sigue principalmente dos tendencias:

a) Objetiva.

b) Subjetiva.

a) Objetiva. Sus principales exponentes son Eugene Gaudemet y Jacques Maury. El primero de
los citados, considera que la causa es la raz6n econ6mica de la obligaci6n, la contraprestacién,
independicntemente de Ia intencién de las partes; s un elemento material, Es el valor cconémico que
aumenta el activo del deudor en comg i6n al i ) en Su pasivo, debido al nacimiento de la
obligucién. Jaques Maury hace extensiva esta postura a los contratos a tftulo gratuito, estableciendo
como criteria, la ausencia querida del equivalente econdmico.69

b) Subjetiva. El movimiento neocausalista tomo dos caminos en cuanto a este respecto:

1.~ Tesis de Henri Capitant.

ii.- Tesis basada en la jurisprudencia francesa ( Bonnecase, Josserand y Duguit.)

i~ Tesis de Henri Capitant: El jurista francés Henri Capitant quiso dar un alcance mayor a la
tcorfa de la causa en los contratos sinalagmadticos. Afirmaba este autor que todas las criticas dirigidas
contra la tcorfa cldsica fueron fundadas, pucs en rigor la doctrina confundié la causa con el
consentimiento o con el objeto.

Sefial6 en su obra: " 1. Toda persona que consiente en obligarse hacia otra se determina por la

21

consideracién de un fin que se propone alcanzar por medio de esta En efecto, es

que si el contratante se obliga, no es solamente para obtener que ¢l otro se obligue por su parte...1o que

T} 4
5

67.- Henri y Le6n Mazeaud, citados por Figueroa Mamuez. ob. cit. p.121.
68.- Citado por Borja Sotiano. ob.cit. p.161.
69.- Snchez Cardero, citado por Figuava Mirquez. ob. cit. p.122,
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determina 4 ung persona a vender su cosa, no es solamente la promesa del comprador de pagar el
precio convenido, sino la voluntad de tener a su disposicién el dinero prometido. Y de su parte, si el
comprador consiente en pagar el precio, es para adquirir la propiedad pacifica y Gil de la cosa vendida.
Asf en un contrato sinalagmdtico, la causs que determina & cada parte a obligarse, es la voluntad de
obtener Ia ejecucion de la prestacion que le es prometida en cambio..."79

En otras palabras, por causa no debe entenderse al elemento abstracto, idéntico en cada
categorfa de contratos sino que debe entenderse el fin inmediato que se proponen los contratantes, y
ese fin no es otro que el cumplimiento del contrato,

David Figueroa Mirquez, en el ensayo que hemos venido siguiendo, hace una critica a esta
teorfa diciendo que Capitant, no aporto nada nuevo, afirma que las disertaciones se han basado en el
origen de la obligaci6n, que es lo que generalmente se entiende por causa, y al respecto cita a Lhering,
quien dice: * Toda ciencia debe tomar para expresar sus nociones, las palabras técnicas que scan
necesarias al efecto; pero cuando toma del lenguaje comin o popular una expresién que tiene un
sentido material bien determinado, para aplicarla en este mismo sentido, no tiene derecho a emplearla
de un modo contrario a toda concepcién material .71

Otra crftics que maneja este autor es la expuesta por Rojina Villegas, quien dice que teniendo fa
causa significacién jurfdica en la formacién de los contratos, se desplazé su problema a la ejecucitn de
los mismos y, por ende, serfa un elemento que originarfa la isién del convenio por i imiento;

P

pero justamente, la rescisién del convenio supone que fue celebrado vdlidamente toda vez que los nulos
no pueden rescindirse. Asf pues, €l tema de la causa debe plantearse no para saber si debe o no
rescindirse el convenio, sino para determinar si es vélido o nulo,72

i~ Tesis basada en la jurisprudencia francesa: El 4 de enero de 1832, la Sala Civil de 1a
Suprema Corte de Justicia Francesa, bajo el mando del primer presidente Portalis, dict6 una sentencia
que se ha vuelto celebre y que se le conoce como 1a Scntencia Pendariés. El nacimiento jurisprudencial
francés dc 1804 u 1832 sc caracterizd por aceptar los fundamentos de la teorfa clésica sobre la causa;
pero a partir de la famosa sentencia, se acepta por primera vez que ¢s la consy impulsiva a la que se
refiere el C6digo Napoleén, cuando habla de causa ilfcita, falsa o inexistente. Reconoce la
jurisprudencia que le importa al derecho la voluntad en los término en que se ha exteriorizado, y son
ajenos al mismo los méviles que permanecen en su fuero interno y que constituyen la reserva mental de

70.- Borja Soriano. ob, eit. p.162.

T1.- Figucroa MArquez cita s Ihering, tomado de la obra de Ramiro Anto Parra, " Causa de las Obligaciones ", Revista de Derecho y
Legislacion, Ao XX1V, num. 295, Caracas, Venczuela 1935. p.36.

72.- Figueroa Mirquez. ob. cit. p.123,
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cada contratante; pero el mévil determinante no permanece en el fuero interno, porque gencmlmcntc se
consigna en ¢l contrato o en el acto jurfdico, o se desprende i de sus ci

Los pormmenores de dicha sentencia, nos los expone Julién Bonnecase, contorme a lo
siguiente;?3 “Francois Pendariés y su cufiada, Jeanne Maric Dugour, en relaciones incestuosas
procrearon un hijo reconocido por ambos y asf registrado con el nombre de Francois Ipid Pendariés.
Antes de fallecer, Jean-Marie Dugour dicté testamento por el que instituy6 como (nico y universal
heredero de todos sus bienes a su hijo Francois Ilpid Pendariés y, para el caso de que por cualquier
causa caducare su institucién, design6 como heredero sustituto a su cufiado Francois Pendariés.

Siendo la declaracién contenida en el testamento un atentado contra las normas de orden
publico francés que consideraban contrario a derccho el que los hijos incestuosos pudieran ser recono-
¢idos y, a mayor abundamiento, pudieran heredar, se demandé la nulidad del testamento, y con base en
cl concepto clésico de causa final, se considerd, en una primera sentencia, que dicho testamento cra
vélido pucs su intencién no era otra més que la de transmitir los bienes al hijo, algo tan normal y
humano que " la especial circunstancia de hijo incestuoso no daba carfcter de ilfcita o la intencién .
Con base en ¢l concepto cldsico de causa, nunca se podrfan anular los actos de liberalidad que
estuvieren inspirados en motivos inconfesables e, inclusive, ilfcitos, puesto que la intenci6n de hacer la
liberalidad ( causa final ) siempre serfa licita, aunque los biencs se dejaran ( causa impulsiva ) para fines
ilfcitas.

La Corte de Casaci6n Francesa, cn una interpretacion sistemdtica de los preceptos conducentes
del Cédigo Napoledn, artfculos 1131, 1133, 335 y 762, resolvié que toda obligacién cuya causa es
ilfcita no puede tener efecto alguno; que la causa es ilfcita cuando es contraria a las buenas costumbres
y al orden piiblico que, por tanto, la liberalidad hecha a favor de hijo aduiterino e incestuoso, siendo su
causa evidente tal cardcter del hijo, es ilfcita, pues reconocer a un hijo adulterino o incestuoso es
contrario a las buenas costumnbres y que, resolver 1o contrario serfa introducir ¢n la ley una anomalfa
que la 16gica desaprucba. Asf pues anulando una clfusula contraria a derecho, se armonizaron lo
preceptos del Cédigo.

Al decir del maestro Ortiz Urquidi, la sentencia en ién cambi6 el pto de causa,
abandonando el viejo concepto de causa final como elemento del negocio jurfdico, para sustituirlo por
cl de causa impulsiva o condicién que se exteriorice en Ia celebracion del negocio o contrato. Asf como
también hizo triunfar a la interpretaci6n sistemdtica sobre la interpretacién excgética.74

73.- Citado por Ortiz Urquidi, ob. cit. p.370.
74.- Ortiz Urquidi. ob. cit. p. 368.
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1. Tesis de Bonnecase: S¢ pronuncia por una interpretacién racional del Cédigo Civil y, califica
ala teorfa cldsica de inoperante y a la teorfa anticausalista de negativa. S¢ adhiere a la teorfa que resulta
de la jurisprudencia que identifica la nocion de causu con el motivo de Ia tesis cldsica y; dice que Ia
voluntad es inseparsble de los méviles de toda especie a los que obedece, es el fin concreto que los
autores del acto jurfdico se esfuerzan por alcanzar, De ¢sta manera al considerar u la causa como el
motivo determinante y Gnico de la voluntad de las partes en el acto jurfdico, sustituy6 el concepto de
causa por el fin determinante de la voluntad. De ahf también, que dentro de lu teorfa de la juris-
prudencia, la teorfa de la causa falsa va ligada estrechamente con la teorfa del error sobre ¢l motivo
determinante de la voluntad de quienes celebran el negocio.

2. Tesis de Josserand: Este autor afirma cn crftica a Planiol, que la causa ¢s un concepto

hle Froml

isp a la expresién de méviles abstractos y méviles concretos para sefialar que al lado
de la teorfa cléswa se desarrollo un sistema mds amplio y psicol6gico que da importancia a ambos
conceptos. Considera que hay méviles que no debe tomar en cuenta el derecho y, méviles que si ticnen
una funcién expresa en la determinacién de la voluntad. El mévil-fin influye sobre el acto jurfdico al
fijar su valor jurfdico, con la moralidad; el derecho no puede estar al servicio de la inmoralidad, * a

cada una segiin sus intenciones y segiin el fin que persigue ".73

ind

3. Tesis de Duguit: Hace este autor un estudio psicol6gico del acto jurfdico, para distinguir c!
objeto del fin y del m6vil. Opina este sutor que " La declaracién de voluntad, que cs el acto jurfdico,
esta forzosamente, como todo acto de voluntad, determinada por un motivo y ese motivo determinante
debe tener forzc ct iay sobre el valor y sobre los efectos de esta declaracién...si por
causa se entiende estc motivo determinante de un acto de voluntad, hay una causa que tiene
importancia de orden jurldico..."76Pero indudablemente, sefiala, la palabra causa es mala y provoca
serias confusiones por tanto, opina, es mcjor decir: ¢l fin o motivo detcrminante, pero no de I
i6n de voluntad que es el soporte del acto jurfdico.

Wi e

oblig: sino de la d

1V.- TEORfA RECIENTE SOBRE LA CAUSA. LA TEORIA UNITARIA.

Como hemos visto, puede dividirse la doctrina de 1a causa en tres corrientes principales, que
identificamos dc la siguiente manera: La Teorfa Objetivista, La Teorfa Subjetivista y La Teorfa

75.- Borja Soriano, ob. cit. p. 162,
76.- fdem. ob. cit. p.162.
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Eficientista. También pudimos observar que de las tres, s6lo las dos primeras han tenido acogida en el
Derecho moderno, por el simple hecho de que la causa eficiente nada tiene que ver con la noci6én
jurfdica de causa como eleinentu del neguciv jurfdico, sino como wrmino téenico-filoséfico que implica
la fuente productorn, y que en lu teorfa de! negocio jurldico se identifica con la declaracién de
voluntad.

Ahora bien una vez que hemos depurudo la terminologfa aplicable a nuestro estudio, pasemos al
andlisis de las otras dos teorfas, pero ya no desde ¢l punto de vista expositivo, sino de depuracién
técnica.

Asf, por un lado tenemos la teorfa objetiva, que considera a la causa como el fin préctico del
negocio, o la razén econdmica jurfdica que importa, o bien la funcifn que casacteriza a cada negocio.
Ast, Betti?7, después de reconocer que el factor nuevo que la autonomfa privada aspira a introducir en
Ia situacion preexistente, exige una justificacidn objetiva, sostienc que una vez investigados la forma y
¢l contenido ( ¢l como y el que cosa ) debe investigarse su funcién ( el porque ), o sc# la causa, ln
razén del negocio. Quien promete, dispone, renuncir, acepta, no tiende simplemente 2 obligarse,
despojarse de un bien, wansmitirlo, adquirirlo sin otro fin, sino que quiere alcanzar una de las
finalidades précticas tfpicas que rigen la circulacién de bienes y la prestacién de servicios: obtener un
equivalente, cambiar un bien o servicio por otro, dar crédito, donar, cumplir, transigir un litigio.”8
Deben descartarse las distintas visiones unilaterales del problema, debiéndose concluir que hay una
reglamentacién de intereses en donde se concreta una razén préctica tfpica inmanente a ella, un causa,
un interés social al que aquella responde; es decir, la funcién econémico social del negocio entero,
considerado con independencia de la tutela jurfdica, en la sfntesis de sus elementos esenciales.

La teorfa subjetivs en cambio, asume ¢l elemento o momento psicoi6gico que determina a la
voluntad; la raz6n decisiva que 1a induce a negociar; el fin particular, variable, concreto que persiguié
cada uno en el negocio. En general no desecha ya la incorporacién del motivo o mévil que impulso a
las panes,79 En el 4mbito de Ia doctrina alemana se habla de la representacién mental de las
circunstancias, que pueden reputarse la base de Ja voluntad ncgociulm.

De manera ecléctica puede hablarse de la teorfa unitaria, que considera parcial dar exclusiva
raz6n a la teorfa de la causa objetiva, como a la de la subjetiva. Debe aundrselas porque no son
contradictorias ni incompatibles entre sf. De tal modo, se atenderd al fin abstracto que persigue el

77.- Citado por Cifusntes. ob, ciL. p. 187,

78.- Cifucates, ob, cit. p.187.

79.-Henri Capitant, citado por Cifuentes. ob. cit. p. 188.
80.- Karl Lasenz, citado por Cifuentes. ob. cit. p.188,
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ncgocio y al propésito concreto que indujo a lus partes para alcanzarlo, al menos cuando ese prop6sito
se incorpora al negocio como razén determinante de la declaracién de voluntad. Estas nuevas ideas son
Propuestas entre otros tratadistas por: Busso, Borda, Zannoni, Larenz, Albaladejo y Barbero.81

En nuestro particular punto de vista, esta teorfu lMlamada por Cifuentes * UNITARIA *, es la
que mejor resuelve el problema dentro de la teorfa del Negocio Jurfdico. Nosotros trataremos de
desarrollar su idea, desde nuestra perspectiva. De esti forma tenemos que existe una causa tnica, la
que tiene dos aspectos, uno que Hamaremos intrfnseco o mediato y otro que Hamaremos extrinseco a
inmediato.

a).- La causa extrfnseca o inmediata no es otra cosa que la causa final aristotélica, es decir el fin
jurfdico econdmico que las partes han buscado al celebrar uno u otro negocio y que serd la misma para
cada especie de contrato de los que lamamos nominados pero distinto y necesariamente analizable en
los que lamamos innominados. De esta forma podemos decir que los contratos nominados después de
la amplia investigacién a que han sido sometidos, no tienen m4s causa que la conocida por sus efectos
establecidos o definidos por Ja Ley, por lo que pars algunos resultarfa injustificable el hablar de Ia causa
de este tipo de negocios ya que la misma fécilmente se descubrirfa y se tenderfa a ignorarla por obvia y
a no considerarla como elenwnto importante en la formacién del mismo negocio. »

Sin embargo para los negocios que Namamos i inados, este el precisa ser
investigado y analizado, ya que debemos determinar conforme al ordenamiento jurfdico en su totalidad,
si el fin econémico jurfdico pretendido es posible, 2 fin de que su causa sea suficiente para formar el
negocio y no verse en un momento dado afectado de nulidad.

Esta causa debe cumplir con el requisito de ser Ifcita, es decir y como lo vimos anteriormente,
para nuestro derecho, la misma no debe ser contraria a leyes prohibitivas o de interés piblico. Si Ia

causa es ilfcita, por ejemplo un intcrcambio patrimonial prohibido por un ley o contrario a2 una
disposicién de orden pablico, se considerard insuficicntc para consolidar el negocio, aun y cuando ¢l
mismo ap bsista y dre obligaciones para los negociantes, qui €n su momento
podrdn invocar su invalidez y de esta forma destruir sus aparentss efectos.

b).- La causa intrinseca o mediatg, no es otra cosa que ¢l propésito que determina la voluntad
del negociante a celebrar el negocio. Se entiende intrfnseca porque no es més que un sortilegio de la
mente del agente, distinta en cada categorfa de negocio, ya sca nominado o innominado. Se dice

mediata porque es ¢l ultimo efecto que se produce con el negocio, le precede la inmediata, ya que si no

81.- Citados pur Cifuentes. ob. cit. p.188.
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se cumple el fin cconémico jurfdico, este propésito se ve frustrado y no encuentra cabida en el dmbito
jurfdico.

Los requisitos dc csta causa, s su Licilud, es decir yue no sea contraria a las leyes prohibitivas o
de orden piiblico. Por ejemplo, mi fin cconémico jurfdico es buscar un intercambio patrimonial, a
efecto de ingresar en mi patrimonio una navaja, con el " prop6sito " de privar de la vida, con la misma,
a una persona. Es claro que ¢l negocio sin considerar este 1iftimo propésite, no tiene ningiin elemento
distorsionado que en un momento dado diera lugar a la invalidez del mismo; pero si ese propGsito se
incorporara al negocio, como lo ha indicado Cifuentes, es decir como razén determinante de la
voluntad, si cabrfa Ia posibilidad de exigir su anulacién, en virtud de que su motivo o fin determinante
es ilfcito. De aquf partimos para indicar otre de los requisitos que debe contener este elemento para ser
considerado suficiente en l validez del negocio, y no es otra cosa que su propia existencia. Pero no nos
referimos a su existencia como tal, ya que solamente los locos se obligan, sin un propésito especfico,
nos referimos a su existencia jurfdica, y entendemos por ésta cuando el propésito o fin determinante de
la voluntad se incorpora al negocio, ya en su texto cuando se trata de formas escritas, ya cuando es
posible su determinacién por Jas mismas circunstancias. Solo cuando se rednen estas dos caracterfsticas
de la causa mediata, consideramos que la misma tiene una repercusion en el contenido jurfdico del
negocio y lo hace vélido o invdlido segin corresponda.

Resumniendo. podemos afirmar que !a causa del negocio jurfdico, es un concepto complejo,
construido en base a dos acepctones que no se contraponen, pero que tampoco se complementan, La
causa del negocie s ¢l fin tanto inmediato como mediato que lleva a las partes a su celebracién, ya
déndole una razén econémico jurfdica, como un propésito personal dnico ¢ immepetible, el cual debe
existir y ser licito,

Con lo anterior, consideramos que las ideas expuestas dan suficiente solidez a la afirmacién de
que el elemento causa es necesario para la validez del negocio. Sin embargo debemos prescindir por el
momento de darle un calificativo a su ineficacia, porque es materia del siguiente capftulo, es decir de La
Teorfa de las Nulidades.



-45-
CAPITULO TERCERO

TEORIA GENERAL DE LAS NULIDADES

L. GENERALIDADES.

Los negocios jurfdicos, tiene su origen en la voluntad de los particulares o voluntad privada. Ea
efecto una parte muy importante de las relaciones jurfdicas de contenido patrimonial, nace de los
ncgocios jurfdicos.

En principio, los particulares son libres para realizar negocios jurfdicos y para regular como
mejor les plazca, sus relaciones en el campo del derecho privado. En términos generales, esta libertad
para obligarse por propia decisién, se conoce como autonomfa de 1a voluntad.

Sin embargo tal autonomfa no es irrestricta, la voluntad de la persona, no actda en este campo
en forma soberana; encucntry sus Ifmites y sus restricciones en el respeto a la libertad de los demés, en
el interés general y en las buenas costumbres. Por modo que no serfa concebible ni se justificarfa, que
una persona en cjercicio de la antonomfa de su voluntad obligara por propia decisién a otra persona,
prescindiendo de la voluntad de ésta y de la misma manera, ¢l Derecho objetivo no podrfa permitir sin
abdicar de su propia funcién y naturaleza, que el actor de un acto jurfdico, se propusicra a través de la
celebraci6n de €], fines reprobables desde el punto de vista de 1a moral o contrario al interés piiblico.82

Las doctrinas individualistas, condujeron a los redactores del Cédigo Civil Francés a afirmar cl
papel primordial de la voluntad: cada uno debe ser libre para modificar a su guisa su propia situacién
jurfdica; éste es cl principio fund Ide la a fa de la voluntad. Sin embargo, ain en la época
en que se redacté el Cédigo Civil, este principio no fue nunca absoluto y més tarde, la socializacién y el
desarrollo del orden piblico aportaron nuevas restricciones.

" Del principio de la autonomia de la voluntad, los redactores del C6digo Civil, extrajeron una
consccuencia de igual importancia; ¢l antfculo 1134 dispone: “Los convenios legalmente celebrados,
tienen fuerza de ley entre las partes ™. El individuo es libre de no obligarse asf como de reglamentar las
condiciones de su obligacién; pero cuando s¢ ha obligado, debe respetar su decisién: es el efecto
obligatorio del contrato, "83

82.- Tomado de Galindo Garfias, quien a su vez o foma de Baudry-Lacantineris. ob, cit. p.244,
83.- Los hermanos Mazcaud, citados por ¢l maestro Galindo Qasfias, ob. ¢it. pp. 244,
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Ahora bien, prescindiendo de los conceptos del interés de los terceros y del interés social, que
limitan o restringen la autonomfa de la voluntad, no basta Que una persona s¢ proponga la realizacion
de una cicrta finalidad, para que tal expresitn Jde vol ] re ud da sancion en el orden
jurfdico. Se requicre que ese acto de voluntad haya sido realizado en tal manera, que en €l concurran
todos los supuestos de hecho para que sea jurfdicamente eficaz. Asf por ejemplo, un acto pese a ser
plenamente vdlido, puede no producir efectos, porque las partes con posterioridad a su celebracién
hayan guerido que cesen sus efectos o porque los autores del mismo, por propia decisién hayan
sujetado la produccién de esos efectos a la realizacién de un acontecimiento futuro e incierto que
nunca lleg6 a acontecer. El acto revocado, sujeto a condicién suspensiva no realizada, aunque vélido es
ineficaz.

Asf es posible distinguir entre el concepto de ineficacia y de invalidez. La incficacia tiene un
contenido mas amplio que la invalidez. El negocio invélido, por defectos en su formacién, no es idéneo

para producir consecuencias jurfdicas. El negocio ineficaz, carece igualmente de aptitud para producir
efectos, pero no en razén de una defectuosa conformacién, sino por causas ajenas a su constitucién. En
tanto la invalidez proviene de lu disconformidad del negocio o acto con la norma jurfdica; la simple
ineficacia deriva de Ia voluntad de las partes que lo privan de efectos, ys porque no lo perfeccionaron,
porque lo han revocado o porque la produccién de efectos esté sujeta a determinadas circunstancias o
al ranscurso de cierto tiempo; asf es ineficaz ( no produce efectos ) ¢l acto vélido. Puede decirse que el
acto invélido es ineficaz, porque no produce efectos jurfdicos y porque lus que eventualmente llegare a
producir, estdn destinados a ser destruidos.

Segn el diccionario jurfdico Espasad4, In distinci6n entre ineficacia ¢ invalidez se da por lo
‘siguiente: * El término de ineficacia, cn un sentido amplfsimo, abarca todos los casos en que un negocio
prend bién la ir En sentido estricto, s¢ emplea el término de
incficacia para designar los negocios que, aun reuniendo los requisitos exigidos por ¢l ondenamiento,
no producen efectos jurfdicos por cualquier otra razén; se dice, en cambio, que el negocio es invélido,
cuando alguno de los elementos constitutivos falta o se encuentra viciado.”

Cuando decimos que un acta cs vélido, se entiende que este vocablo connota la idoneidad del

no logra sus efectos y c«

acto para producir todos los efectos jurfdicos que de acuerdo con su naturaleza es susceptible de crear;
no ocurte lo mismo si decimos que el acto es invalido, porque el concepto de invalidez presenta varios
grados de gravedad, atendiendo a sus origen, a los que la ley también aplica diverso tratamiento: asf

84.- Diccionario Juridico Eapass. Editorial Espasa Calpe. Madrid, 1992, pp.674.
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por ejemplo hay casos en los cuales se presenta la causa de invalidez, y ataca al acto en forma tan
profunda, que no permite siquiera que dicho acto nazca en tanto que en presencia de otras causas, que
no daifan al acto tan radicalmente, éste ha podido nacer, pero se ha contormado en forma viciosa.
Dirfamos qhe ha nacido defectuoso, bien porque ¢! motivo o fin del acto es ilicito o porque la voluntad
del autor no se ha formado libre y conscientemente por incapacidad o por vicios de la voluntad o
porque Ia voluntad no ha sido expresads de acuerdo con determinada formalidad.

En todo estos casos, la norma de derecho no permite que el acto produzca sus efectos, porque
el negocio jurfdico no retine los elementos de existencia o los requisitos que la ley sefiala para la validez
del mismo, 85

1L- EVOLUCION HISTORICA DEL CONCEPTO.

Podemos decir que esta materia de las nulidades ( no Ia Teorfa ) cs tan vicja como 1z misma
humanidad. En efecto, si es indudable que el hombre es un ser eminentemente social, un ser que
necesariamente vive en sociedad y por ello en constante interrelacién con los demés hombres, resulta
también indudable que en esa vida social de relaciones, y ello por razones obvias, los intereses
particulares de los hombres frecuentemente se enfrentan unos con los de otros y no s6lo, sino también
con los de la sociedad, los de la colectividad de que aquellos forman parte. Méds como, y ello también
por razones obvias, los intcreses de €sta tiencn necesariamente que preponderar sobre los intereses
particulares, resulta obvio que desde un principio se impuso l1a necesidad de buscar una sancién al
proceder del que, sin egar al delito, atentara contra el interés comiin y el orden piblico, y cuya san-
cién no pudo ser otra que la mds idénea y efectiva de todas en el campo de lo que ahora liamamos
Derecho Privado: la sancién de la nulidad. Pues nada menos que con ella se desbarata, se desconoce y
se deja sin efectos el acto transgresor,86

El derecho como toda manifestacién de cultura, es producto de una lenta evolucién. Las
instituciones de hoy se comprenden y se les encuentra sentido en la medida que conocemos su pasado.
Esta es la raz6n por la cual vamos a tratar de preseatar la evolucién histérica del derecho aplicable a la

85.- Segtn Galindo Garfins, esto sc considers atenunciones al mrincipio d¢ la autonomia de Is voluntad, ya que las condiclones
impuestas por €] fegislador, para la validez del acto jurfdico, se presentan como limitantes a dicho principio. ob. cit. p.243 ver nota a
ple de pdgina.

86.- Ortiz Urquidl. ob. cit, p.536.
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nulidad de los negocios jurfdicos,

Lo especffico del tema determina el alcance de la exposicién, que no permite scr completa ni
exhaustiva, sinv gue procura una explicacion de lus normas gue rigen e nuesuo pafs,

Por otra parte, nuestra visi6n hist6rica del tema de 1a nulidad de los negocios jurfdicos no es
fruto de una investigacién personal para la cual no preparados, sino un ord iento de datos

sobre el tema que nos ocupa, porque consideramos con Bonnecase que " donde los historiadores de
profesién y los autores de trabajos especializados han pasado, €s legftimo para un autor de derecho
modemo informarse simplemente de sus conclusiones 87

i.- La Nulidad de los Negocios Jurfdicos en Derecho Romano:

Se sucle afinmur que cada pueblo tiene el derecho que corresponde a su manera de ser, El
pueblo Romano, mentalidad prdctica no escapa a esta regla. Resultado del cardcter pragmdtico es la
ausencia en el derecho romano de una teorfa general de los actos jurfdicos, y por Iégica consecuencia,
de un sistema integral de las nulidades y sus efectos.

Para los romanos no existié el acto o negocio jurfdico, que €s una meme abstraccién del
pensamiento jurfdico; existieron si e} contrato de compraventa, el matrimonio, el testamento, ete,, es
decir, los actos jurfdicos singulares que se podfan encontrar en la realidad jurfdica.

A pesar de ello, encontramos en Ja sabidurfa de las normas del derecho romano los cimientos
que permitirdn, con ¢l correr de los siglos, elevar el edificio de la teorfa de las nulidades y de sus
cfectos.

Algunos autores modernos han organizado dentro de una teorfa gencral de conjunto, las reglas
establecidas por las normas romanas acerca de la validez o invalidez de determinados actos jurfdicos
particulares. Nosotros por nuestra parte y siguiendo de cerca a LLovers de Resk88, vamos a analizar la
evolucion histérica de las efectos de la nulidad det derecho romano en fres ctapas: a) en el derecho
quiritario, b) en el derecho cldsico y ¢) en el derecho del bajo Imperio.

a) Derecho Quiritario.- La etapa del derecho quiritario se inicia con la fundacién de Roma y
finaliza a mediados del siglo IV a, de C.39

El grupo humano primitivo que poblé Roma era un pueblo ristico, aislado, de economfa
primaria, y cuya historia aun hoy no es bien conocida, perdiéndose entre narraciones legendarias.

En ¢l comienzo de su vida itaria, la fuente m4s importante de derecho fue la costumbre

87.~ Citado por LLoveras de Kesk, Marfa Emilia. * Tratado Toérico Prictico de las Nulidades *. Editorial De Palms, Buenos Alres
1985. p.55.

88.- LLoveras de Resk. ub. cit. p. 56 y &3,

89.~ LLoveras de Resk. ob. cil, p37,
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no escrita, estando el Hamado " fus quiritium " lejos de constituir un sistema organizado de norma
jurfdicas90,

Con Ia Ley de las XII Tablas termina ¢l predomunio de la costumbre como tuente de Derecho, y
sobre aquellas normas escritas se elabora la primera jurisprudencis, a cargo de los primeros Pontffices,
encargados del conocimiento e interpretacién det Derecho.

Toda esta etapa temprana del derecho romano estd dc
negocios de la vida privads y en el proceso; las palabras son prefijadas, asf como también los gestos
que han de adoptarse a fin de obiener una total ¢ficacia jurfdica, )

Los actos juridicos celebrados segiin los ritos y férmulas establecidas por Ia ley son vélidos y
producen todos sus efectos jurfdicos; en caso contrario, carecen de existencia jurfdica y estdn privados
de toda consecuencia de cardcter jurfdico.

Habiéndose cumplido con las férmulas prefijadas no era posible volver sobre los efectos
jurfdicos producidos, sin que se pudiera alegar la nulidad del acto jurfdico celebrado con incapacidad de
una de las partes, vicios de la voluntad, o cualquier otro defecto.

Japiutgl. refiriéndose a esta etupa del derecho romano, es muy terminante, seflalando una
dualidad que es de hierro, y que no admite términos intermedios: " hay acto jurfdico o no lo hay ".

Argitello92, por su parte, afirma que " tanto la validez como {a nulidad operaban " ipso iure ",
por obra del propio derecho objetivo, no existiendo accién para lograr la nulidad ",

La ia de las idades exigidas por la Ley acarreaba, en realidad, la desaparicién
misma del acto jurfdico. De allf que algunos autores sostengan que la primera forma de incficacia
adoptada por los romanos fue Ia inexistencia del acto jurfdico.93

Lutzesco94, sigue esta tendencia frente a la que considera que en esta etapa del derecho
romeno sélo existfa en €l "ius civile *, una sola categorfa de incficacia: los actos nulos de pleno
derecho.

Mientras la interpretacién de la ley permanecié en manos de los Pontffices, frente a la ausencia
de formas del acto jurfdico, mds bien nos encc con penales que con sanciones
civiles.93

q

porun do formali enlos

90.- Argiiclio, citado por LLoveras de Resk. ob. cit. p.86.

91.- Citado por Lloverss de Resk. ob. cit. p.57

92.- Citado también por LLoveras de Resk. ob. cit. p.58.

93.- Bonnecase, citado por LLoveras de Resk. ob, cit. p.58.

94.- Citado por LLoveras do Resk. ob. cit. p.58

95.- Georges Luizesco, citado por LLoveras de Reak. ob. cit. p.58
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Esta concepcién del derecho, rigurosa, estricta y formalista, se verd atemperada con la
aparici6n del " ius pretoriano .

b).- Derecho Cl4sico: Esta etapa del derecho romano comienza alrededor del affo 367 a. de C.,
en que se dicta 1a “ lex Licinia de Consulatu ", que al mismo tiempo que admite a los plebeyos en el
consulado, crea una nueva magistratura patricia, la preturs, llamada a jugar un rol decisivo en Ia
formacién del derccho romano?6,

En este momento Roma comienza su expansién ascendente en el dominio del mundo conocido,
hacia territorios y pueblos vecinos primero, para llegar a consolidar el imperio mAs grande conocido
hasta ese momento de la historia humana,

Durante esta ctapa, y en consonancia con los nuevos

() P

las institucione:

polftico
formales del antiguo “ jus quiritium " o " ius civile sufren profundas transformaciones,
introduciéndose en aquétlas un espfritu desconocido hasta entonces, fruto de la nueva conciencia social,

politica y aun mercantil desarrollada por el pueblo romano.

La actuacién del pretor es decisiva en cuanto a las modificaciones que incorpora al antiguo " jus
civile ", introduciendo medios m4s equitativos para regular las relaciones jurfdicas.97

La funcién del pretor se ve grandemente favorecida por la sancién dec la “ Lex Acbutia
probablemente cn el afio 130 a. de C., que regula el procedimiento formulario, " una de las vius
principales de que se vale esta magistrado para renovar el derecho privado frente al primitivo " ius
civile *, dando nacimiento a un nuevo derecho: el * ius honorasium o pretorium .98

Junto a esta derecho van tomando cuerpo las normas del derecho de gentes, normas dictadas

por la razén natural y surgido como consecuencia de Ia expansién y idades del io, derech
que crea la necesidad de un nuevo pretor: el pretor peregrino; esta nueva magistratura, creada en ¢l afio
242 a. de C., scrd la encargada de aplicar el derecho de gentes en sus decisiones.

El pretor peregrino y el derecho de pentes van a influir de manera decisiva sobre el pretor
urbano, quien se ve precisado a introducir en sus edictos " el soplo vivificante de la aequitas que trafa el
derecho de gcntes."99 De esta maneru el viejo derecho romano es renovado completamente.

Es asf que la vida social romana durante esta ctapa estd regida por dos sistemnas jurfdicos
paralelos: el ” jus civile " y " el tus honorarium o pretorium ",

El primero formalista y rigido como lo hemos visto, se resiste al avance del derecho pretoriano,

96.- LLoveras de Resk, ob, cil. p,58,

97. Arguelk, citado por LLoveras de Resk. ob. cit. p.58
98.- Argtiello, citado por LLoveras de Resk. ob. cit. p58.
99.. Arglello, citado por LLoveras de Resk. ob. cit. p.58.
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El segundo, fundado en los principios que reconocen como fuente la equidad, esta més en
ia con las idades imp por la convivencia de una ciudad que ejerce ahora amplio
predominio en las regiones del  mare nostrum ", 100

En el derecho pretoriano es claro el abandono paulative de las formalidades del "ius civile”, aun
vigente, y la preponderancia que adquiere el consentimiento en los actos jurfdicos y contratos.

En la aplicaci6én del derecho romano el pretor tenfa ante sf el “jus civile”, riguroso y formal,
cuya rigidez duba lugar a numerosas injusticias. Estas fueron las que llevaron al pretor en su actuacién
a instrumentar una serie de procedimientos que, poco a poco, !levaron a un nuevo dececho basado en la
justicia y la equidad.

La dnica sancién de nulidad existente en el “jus civile”, segin lo hemos visto, derivaba de la
violacién de las formas prescritas por la ley, sanci6n que operaba ipso iure, privando al acto jurfdico de
todos sus efectos, y sin ninguna posibilidad de confirmacién del acto invélido.

A menudo un acto jurfdico vélido conforme al ™ ius civile" consagraba una iniquidad flagrante,
como en el caso de ausencia de manifestacion libre del consentimiento de los contratantes101

Mi4s aumenta la influencia del “jus gentium", mds se sienten los inconvenientes de ese estado de
cosas: ¢l pretor debi6 de buscar remedios jurfdicos para esas situaciones que atentaban contra la justicia
y la equidad, pero sin infringir las normas del “ius civile", derecho que €1 estaba obligado a respetar.

Se cree que lo primero que el pretor admitid frente a estos supuestos fue una "exeptio”, que
consistfa en un procedimiento sencillo que se concedfa al deudor cuya obligacién estuvicra viciada,
para rechazar el cumplimiento exigido por el acreedor. La "exeptio” la concedfa el pretor " cognita
causa", para el caso particular, pero lucgo para casos de interés general la inclufa en su edicto anual,
como la " exeptio quod metus causa” para los casos de violencia y la "exeptio doli" o la "exeptio doli
generali” para los casos de dolo.102

Con posterioridad a la exeptio y frente al acto jurfdico viciado, ya ejecutado, el pretor concedi6
una "actio" con la finalidad de poder repetir lo injustamente pagado; la "actio " comprendfa una actio
reipersecutoria y una condena penal. 103

Es de recordar la actio doli y Ja actio quod metus causa que se concedfan para los supuestos de
dolo y violencia en defecto de cualquier otro medio.

100.- Argttello, citado por LLaveras de Resk. ob. cil. p.60

101.- LLaveras de Resk. ob. cit. p.60

102.- Georges Lutzesco, ™ Teorfa y prictica de tas Nulidades”. Editorial Porrua, México. Traduccién de Manuel Romero Sénchez y
Julio Lépez de 1a Cerda. 5* Edicion, 1980. p.70.

103.- Lutzesca. ob. cit. p. 73.
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Ambas acciones tendfan a obtener la restitucién de lo entregado, y en caso de imposibilidad, a
Ia obtenci6n de una condena “in quadruplum®, que en la actio doli tenfa el cardcter de infamante. 104

El efecto de la accion en el acto juridico, era muy particular: el acto vélido segin el "ius civile",
segufa siendo v4lido; pero el pretor o privaba de sus efectos propios en vistud de su “imperium®, 105

En tiltimo término, el pretor concede a tftulo excepcional la “restitutio in integrum”,

Cugq, la define como una medida excepcional para la cual el pretor tenfa por no sucedido un
acto regularmente cumplido, pere cuyos efectos eran contrarios a Ia equidad. 106

La "restitutio in integrum” s6lo era concedida a falta de otro medio de proteccion, ¢s decir que
tenfs un cardcter subsidiario, y se otorgaba ante la prueba de un perjuicio sufrido como consecuencia
del acto que se atacaba.

En un principio el pretor la establece en su edicto anual, més tarde Ia adoptan los jucces de las
provincias, para finalmente limitar su aplicacién a los supuestos de " dolum, justum errorem, metwn, ¢
infirmitatem aetatis”.107 Sin embargo no hay todavfa un acuerdo entre los tratadistas en cuanto a las
causas que daban Jugar a Ja " restitutio in integrum",

Segdn Lutzesco, en los contratos de derecho estricto, €l pretor concedfa lu restitutio in
integrum, frente a un acto vélido y capuz de producir sus efectos propios conforme al ius civile, pero
que causaba un perjuicio injusto a una de lus partes. Para impedir cste perjuicio el pretor no le negaba
validez al acto jurfdico en sf, pero por medio de una ficcién lo cclaba o eliminab lviendo hacia
atrds al momento de su celebracitn, y privando al acto en consecucncia, de los efectos propios como
resultado de su intervencién.

En los contratos de buena fe la restitutio in integrum conducfa en la préctica a la consagracién
de 1a nulidad del acto jurfdico, 108

En relacién a lo afirmado por Lutzesco, creemos con Japiot!09, que mas que consagrar
nulidades e} pretor s6lo establecfa procedimicntos para obtencrlas.

Como nota comtin podemos decir que cn todos los casos ya sea como exeptio, actio o incluso

en la restitutio in integrum, sc tendfa a evitar que el acto produjera los efectos que le eran propios, pero
si ya habfa sido cjecutado, se trataba de obtener la restitucién de lo entregado en virtud del acto

104.-Lutzesco, ob. cit, p.73.

105.- Japiot, citado por LLoveras de Resk. ob. cil. p.62

106.- Citado por LLoveras de Resk. ob. cit. p.62.

107.-Cuq, citado por LLoveras afirma que ¢l uso la limitd & ocho casos de rostituci6n: susencia, minoridad, violencia, dolo, error,
capitis diminutio, alicnacién judicii mutandi causa y en e} caso in fraudem ereditorum. ob. cit. p.63.

108.- Lutzesco, ob. cit. p.77.

109Citada por LLoveras de Resk, ob. cit. p.62.
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injusto..

Es cn la restitutio in integrum donde se logra mds acabadamente este propdsito, ya que hacfi
desaparecer ¢l acto realizado, por medio de una ficci6n y se vulviun fus cosus at estado anterior af de la
celebracién del acto contrario a la justicia y a la equidad.

Asf encontramos en esta ltima institucién el ms lejano antecedente de la nulidad tal y como la
conocemos actuaimente.,

¢).- Derecho del bajo Imperio.- Debemos sefialar que ta excesiva extensién del Imperio Romano
dificultaba cn gran manera su administracién y gobierno, y sobretodo tornaba muy diffcil la defensa de
sus fronteras ante la presién de los pueblos bdrbaros. Estos hechos levaron a dividir el Imperio en dos
partes en cl afio de 395: El Imperio de Occidente, con Roma por Capital, y el Imperio de Oriente, cuya
Capital fue Cc inopla, luego Bi io.

El Imperio de Occidente solamente sobrevivié un siglo, sucumbiendo ante los birbaros en el
afio de 493, micntras que al Imperio de Oriente le esperaban atin 10 siglos de vida,

Es un hecho curioso que un derecho nacido y desarrollado en Occidente, el derecho romano,
encontrara su culminacién en Oricnte, por obra del Emperador Justiniano en su " Corpus luris Civilis ",

En los tiempos que precedieron a la sanci6n de estc monumento jurfdico, se debilita el derecho
ramano }lamado clssico.110

Una de las causas es su aplicacién a pucblos de costumbres y vivencias diferentes al pueblo
romano, para €l que fue originalmente dictado, .

En muchos casos el derecho romano se contradice ¥ choca con el de los pueblos que estdn
sometidos; pero cn un lento proceso licgan a integrarse sunque no de manera uniforme. 111

En el Imperio de Oriente hay un gran desarrollo del pensamiento jurfdico: resurgen escuelas de
derecho, se rcalizan resvimenes, antologlas de los jurisconsullos, cddigos, colecciones, leyes o
constituciones imperiales, etc.l 12, para culminar con la sancién del " Corpus Iuris Civile ", ordenado
por ¢l Emperador Justiniano y confeccionado en menos de siete afios, del 528 al 534 d. de C.,

jurfdico p del derecho y de Ia cultura de] pueblo romano, 113

El derecho que rige durante el perfodo del Bajo Imperio y especialmente el de Justiniano,
conserva los principales lineamicntos de las nulidades ¢ ineficacias creadas por ¢l derecho cldsico. En
esta materia éste solo sufre modificaciones menores, pucsto que un visible espfritu de tradicién

110.- Asglicllo, citado por LLoveras de Resk. ob. cit. p.66
11 L+ Argtielio, citado por LLoveras de Resk. ob. cit. .66
112.-Argéllo, ob. cit. p35 y 36.

113.- Asgtiello, citado par LLoveras de Resk. ob. cit p.66
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acompafio sicmpre a sus instituciones, ! 14

Con la modificacién del procedimiento, el juez de la provincia concentra junto a su antigua
competencia del ius civile, la que proviene del derecho pretoriano, convirtiéndose en el dnico director
del procedimiento, incluida Ia materia de las nulidades, produciéndose asf la fusi6n de los dos 6ndenes
jurfdicos existentes en la etapa anterior: el ius civile y el jus pretarium u honorarium. 1 15

Lutzesco sostiene que 1a desaparicién del antiguo dualismo civil-pretorio Ueva a Ia teorfa de las
nulidades a una nueva concepci6n, que puede resumirse en la creacién de los dos grandes grupos de
ineficacias: Las nulidades absolutas y las nulidades relativas, segin la importancia de la irregularidad
del acto jurfdico. ! 16

El Corpus Juris Civilis, no contiene una teorfa orgdnica en materia de nulidad de los actos
jurfdicos; la terminologfa que emplea al referirse a las causas que provocan la nulidad de un
determinado acto jurfdico, sus caracteres, o sus efectos, es imprecisa; y se legisla siempre en relacién a
iones de g tidad.117

€asos parti sin |

Esto ha permitido que los autores denominen nulidades absolutas o relativas, lo que otros

juristas llaman actos nulos o anultables! 18, Vamos a seguir a los primeros en mérito al respeto que nos
inspira la investigacin hist6rica que sobre las nulidades en ¢l derecho romano realizé Lutzesco, sin
d que con dif vocablos los autores se refieren a la misma realidad jurfdica,

Veamos pues, la distinci6n entre las nulidades absolutas y las relativas en esta etapa del derecho
romane, y sus cfectos.

Las nulidades absolutas encuentran su fuente en la Ley, y también de manera general en las
buenas costumbres, 119

Con anterioridad a la sancién del Digesto, una constitucién del Emperador Teodosio II dictada
en el aiio 439 d. de C., habfa establecido terminantements que " toda prohibici6n de la Ley entraiia la
nulidad del acto prohibido, esta nulidad no se exg formal " 120

Esta ley gencral de interpretaci6n, es incorporada al Cédigo Justinianeo.

En cuanto a los efectos de la nulidad absoluta, los textos decfan: " Nullum est negotium; nihil

114.- Arguello, citado por LLoveras de Resk. ob. cit. p.66.
115.- Lutzesco, ob. cit. p.88.

116.- Lutzesco, ob. cit. p90

117. Japiot, citado por LLoveras de Resk. ob. cit. p.68.
118.- Lutzesco, ob. cit. p.90.

119.- Lutzesco, ob, cit. p.90.

120.- Lutzesco, ob. cit. p89.
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actum est 121, El acto nulo no produce, entonces, ningtin efecto jurfdico, es nulo de pleno derecho,
sin que sea necesario hacer pronunciar la nutidad 122

Es evidentc quc csta categorfa de actos nulus corresponde a la existente en el antiguo “ ius
civilis ", aunque las causas que la provoquen hayan ganudo en extension.

Si las partes habfan cumplido con el negocio afectado de nulidad absoluta, esta ejecucién no
otorgaba validez al mismo. En este caso se concedfa al perjudicado una ” condictio * a fin de obtener la
repetici6n de lo pagado, ya se tratase de contratos de derecho estricto, ya de contratos de buena fe, 123
Es imponante resaltar la importancia de fa buena fe en torno al tema de las nulidades en el
justinianeo. Si enun 0 de nulidad absoluta se probaba la presencia de 1a buena fe en uno
de los contratantes, la nulidad absoluta cedfa paso a una nulidad relativa. 124

Lutzesco cita ¢l caso de un contrato cuyo objeto habfa sido cosa prohibida, unat * rex extra
commercium ", cuando el comprador hubicra sido la victima de un error: Ia buena fe de éste convertfa
1a venta en valida, 125
. En cuanto a las nulidades relutivas, producto de la actuacién del pretor, en esta etapa del
derecho romano debe invocarse ante los jucces ordinarios por medio de la acci6n rescisoria, descen-
diente directo de la * restitutio in integrum *126 El dolo, la violencia y la inoficiosidad del testamento
constituyen las causales méds importantes de la nulidad relativa de los actos jurfdicos. 127

El acto jurfdico afectado de nulidad relativa es védlido y produce todos sus efectos hasta Ia
sentencia del juez. Como la nulidad se establece en favor de una o varias personas, el acto puede
convertirse definitivamente en acto vélido por la voluntad de €stas.

Quien ha sido victima de un perjuicio ocasionado por el dolo o Ia violencia puede sin cmbargo, -
dirigirse al juez solicitando Ia rescisién del acto frente a su perjuicio. 128

Dictada la sentencia de rescisién, ésta ticne los mismos efectos que la restitutio in integrum: el
acto se considera como no realizado, y es necesario volver las cosas al estado anterior al acto afectado
de nulidad.

Si las partes hubieran ej do las p jones p i del contrato y se hubieran

A h

121.- LLoveras de Resk, ob, cit. p.68.
122.- LLoveras de Resk, ob. cit. p.68.
123.- Lutzesco, ob. cit. p.92,

124.- Lutzesco, ob. cit. p92.

125.- Lutzesco, ob. cit. p. 92,

126.- Lutzesco, ob. ¢it. p.93.

127.- Lutzesco, ob. cit. p93.

128.- LLoveras de Reak. ob. cit. p.69.
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entregado cosas, deberén restitufrselas mutuamente. 129

No podemos dudar de que las nulidades relativas corresponden a las ineficacias pretorianas y
son herederas directas del procedimiento desarroliado por el pretur, No nus cabe la duda de que en csta
etapa ya encontrumos la nulidad de los actos jurfdicos como sancién del ordenamiento jurfdico frente a
su violacién. Y que esta reaccién puede presentarse de dos formas diferentes: privando al acto de sus
efectos jurfdicos " ab initio * por disposicién de 1a Ley, o privandolo solamente en cl caso de que medie
una sentencia del juez.

Este dualismo en la consideraci6n de las distintas clases de nulidades de los actos jurfdicos ha
persistido a través de los tempos hasta nuestros dfas,

ii.- La Nulidad de los Negocios en la obra de los Glosadores y Postglosadores:

En la construccién de una teorfa orgénica de las nulidudes no podemos dejar de mencionar la
tarca realizada por los glosadores y sus seguidores, que realizaron la recepci6n del derecho justinianco
alrededor del siglo X1, tratando de csbozar una interpretacion exegélica de €1, esto es, fntimamente
vinculada a los textos.130 Esta tarea que comenz6 con la escuela de Bolonia se expande luego por
toda Europa. No podemos dejar de mencionar nombres como Imerio, Bartolo, Accursio, cte. Estos
autores estaban preocupados por la cuestién de la importancia de la ley en el campo ]u.l'fdlCO de la
sociedad, y coma consecuencia, por ¢l papel de la sancién que de ella sc dcspmndc131

Para Lutzesco ¢l aporte novedoso de Bartolo y su escuela radica en la innovacién de fijar la
idea de sanci6n referida tanto a Ja nulidad absoluta como & la relativa. La nulidad absoluta se establece
en base a consideraciones de utilidad piiblica, mientras que 1a nulidad relativa se basa en la nocitn de
sancién-favor concedida a una persona o a un grupo de cllas. * La nulidad absoluta es, en cfecto, el
medio de coercién destinado a asegurar el respeto de las leyes ¢n que la prohibicién afecta al interés
general, 0 para usar su expresion, a la utilidad piblica 132, Y ellas existen en los casos de violacién o
fraudeala Ley.

Otro autor, Guggenheim!33, con lenguaje dif pero refiriéndose a la misma realidad que
Lutzesco, sostiene que la contribucién original de los juristas de 1a Edad Media, se encuentra * en el
hecho de proceder de manera sistemética a la distincién entre acto nulo y acto anulable ". Es evidente
que se refiere a los actos de nulidad abseluta y nulidad relativa a los que alude Lutzesco.

129.. Lloveras de Reak, ob. cit. p.69.

130.- LLoveras de Resk, ob. cit. p.86.

131.- Luzesco, ob. cit. p.108.

132.- Lutzeseo, ob. cit. p.119.

133.- Citado por Lloveras de Resk. ob. cit. p.87.
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Los glosadores parten de ejempl tomados del derecho romano para verificar la
existencia de dos clases de actos invdlidos: los actos nulos o de nulidad absoluta que no producen
ningun efecto por imperio de la Ley, y los actos anulables o de nulidad relativa, que producen en
principio los cfectos de un acto valido.!34

a).- En los actos nulos o de nulidad absoluta e acto se ve privado de los efectos esenciales que
estaba destinado a engendrar: el nacimil de una obligacién a cargo del deudor, y por otra parte Ia
posibilidad para el acreedor de ejercer una accién que le permita obtener la ejecucién forzosa de su
crédito. Ninguno de ellos se da, porque " quod factum contra leyes est ipso jure nullum *. 135

En el caso de que el deudor de bucna fe hubiere cumplido con su obligacién, el acto sigue
considerdndose nulo ¥ como si no hubiera existido. Existe solamente un estado de hechoe creado por la
voluntad de las partes, pero Ja prohibicién de 1a ley estd por encima de ellas, 136

En los actos nulos o de nulidad absoluta no es necesario como ya dijimos la intervencién
judicial, puesto que la nulidad opera de pleno derecho. Bartolo llega a sostener que no existe el dere-
cho de hacer declarar por el juez una nulidad de pleno derecho; cn el dltimo de los casos Bartolo
admite que se puede realizar la defensa del derecho por medio de una excepci6n de nulidad, que tendrd
¢l carfcter de un incidente en el cuadro de 1a acci6n principal, y no de una invocacién de la nulidad a
titulo principal, 137

Para otros jurisconsultos de la Edad Media el papel del juez en el incidente de nulidad, es
completamente diferente segn que cl vicio esté manifiesto en el acto o no. En el primer caso, si la
nulidad es manifiesta, no es necesario la prucba de ella: el juez puede pronunciarla " sine alia cognitione
« 138

Cuando la nulidad no estd manifiesta serd necesario realizar una investigacién a fin de hacer
aparecer ¢l vicio, puesto que el tfulo se presenta con aparicncia de validez. Serd necesario una
cognitio de nullitate ".139 )

b}.- Refiriéndose ahora a la nulidad relativa o a los actos anulables, conservan las mismas causas
como son ¢l dolo, violencia, minoridad, etc. y se concede en relacién a una persona 0 & un grupo de
personas determinadas. 140

134.- Guggenheim, citsdo por LLoveras de Resk. ob. cit. p.87.
135.« Bartolo citado por Lutzesco, ob. cit. p.120,
136.-Lutzeaco, ob. cit. p.120.

137.- Citado por LiLoverss do Reak. ob. cit. p.B8.

138.- Guggeaheim, citsdo por LLoveras de Resk, ob. cit, p.89.
139.- Guggonheim, citsdn por LLoveras de Resk, ob. cit. p.89.
140.~ Lutzesco, ob, cit. p. 121,
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En estos casos siempre hay lugar a la acci6n de restitucién, y cn su caso a la excepei6n
correspondiente, teniendo la acci6n de restitucién un triple fin: 1a rescisién del contrato, la restitucién
del precio por ef acreedor y la restitucion de la cosa recibida por ¢l deudor, 141 Creemos estar en
presencia de la "restitutio in integrum",

En el caso de los actos anulables, en 10s que hay una apariencia de validez pero exists duda
acerca de ello, algunos autores conceden una accién de anulacién que denominan "querella” a fin de
obtener la anulaci6n del acto.

Finalmente ciertos autores terminan por asimilar el acto invdlido que posec una apariencia de
validez al acto vdlido.

Estos juristas dicen "fdem essc ct apparerc”,142

En Francia se instrumenta un doble procedimicnto en la restitucién total: el “judicium
rescindens” por el cual se obtiene la rescisién propiamente dicha del contrato viciado con dolo, vialen-
cia o minoridad; y el "judicium rescissorium” que siempre sigue a aquel, por el cual Ia obligacién
rescindida tiene por objeto la restitucién de las cosas que las partes se hubieran entregado
recfprocamente. Creemos junto con Lutzesco, que si el contrato no ha sido ejecutado no hay forma de

la segunda fase del procedimi 143
iii.- La Nulidad del Negocio Jurfdico en el Derecho Canénico:
El derecho candnico, conj de normas dictadas por la Iglesia Catslica, esta llamado a jugar

un papel importante en la formaci6n de las normas jurfdicas aplicables a los distintos pueblos sobre los
que tiene influencia ¢l papado, ya que la Iglesia CatGlica a través de este derecho canénico intenta
. instaurar un principio de unificaci6n legislativa en la Europa de 1a Edad Media.
Su influencia se hace sentir sobre todo en la moralizacién de las relaciones contractuales: la buena fe

en los contratos, ¢l desarrollo de 1a teorfa de la causa, la nocidn del precio justo, etc.144

En materia de nulidad de los actos jurfdicos de cardcter patrimonial, su aporte es escaso. En
primer lugar por la carencia de normas especificas al respect ibiendo mas bien la infl ia externa
en esta materia, en segundo lugar por que cuando se trata de actos jurfdicos de cardcter patrimonial, el
derecho can6nico acepta Jas reglas establecidas por la ley civil. 145

Durante la Edad Media su contribucién mas importante fue la de provocar la reaccién de

141.- Lutzesco, ob. ¢it. p.112,

142.- Guggenheim, citsdo por LLoveras de Resk, ob. cit, p.88.
143.. Lutzesco, ob. cil. p.125.

144.- Lutresca, ob. cit. p.126.

145..- Pio Ciprott, citado por Lutzesco ob. cit. p.126.
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Bartolo freate al llamado juramento-promisorio, contrato perfecto desde que se pronuncian las palabras
sagradas y que se pretendié hacer valer por encima de las normas civiles que establecfan la nulidad de
los actos jurfdicos, 146

Esta dltima pretensién obligé a Bartolo a estudiar el problema de la ley como medio de
asegurar con su vigencia el bien de toda la sociedad y de sancionar su cumplimicnto. Esta reaccién del
orndenamiento jurfdico segin Bartolo se da en dos casos, segin que lus leyes sean "ratione publicae
utilitatis principalis” o "ratione privatis utlitatis". 147

Bartolo Hega a sostener que el juramento admitido por 1a Iglesia como contrato vélido no podfa
violar disposiciones o normas de utilidad piblica.

Aunque parezca modesta la contribucién del derecho canénico en ese momente, con el correr
del tiempo el uso cada vez mas frecuente de la nocién de orden piblico nos demuestra 1a impontancia
de ese aporte provocado por la Iglesia Catdlica.

iv.- La Nulidad del Negocio Jurfdico en la Edad Media y en la Contempordnca:

a).- Espafia y América.- Varios son los acontecimientos que marcan el fin de 1a Edad Media y el
comienzo de la Edad Moderna.

En Oriente la cafda de Constantinopla en poder de los Turcos en el afio de 1453 termina con la
vigencia del derecho romano justinianeo en aquella regién, 148

En Occidente, entre otros hechos, el descubrimiento de Am¥rica en 1492, abre nuevos
horizontes no solo en Espaiia sino # toda Europa, colocando & aquel pafs en una posicién muy
ventajosa en relacion a los demds. Esta hecho sumado a la derrota final y expulsién de los drabes de la
penfnsula Ibérica con la conquista de Granada en 1492 y la consolidacién y unided de Espaiia bajo los ~
reyes Catélicos hacen de la misma un Estado poderoso polftica y econémicamente. 149

El derecho vigente en Espaiia, especialmente el que regfa en Casltilla, presenta sumo interés para
nosotros como mexicanos, puesto que fuc el que estuvo vigente en cl Virreinato de Ja Nueva Espaiia,
y luego en nuestro pafs en materia civil, hasta la sancién de los primeros cédigos civiles mexicanos,

En ¢l momento en que Espafia descubre América, ¢! derecho que regfa en la Madre Patria,
estaba compuesto por varios ordenamientos: Los fueros locales, el derecho romano, en la obra de
glosadores y postglosadores y sobretodo Las Siete Partidas de Alfonso X ¢l Sabio, 150

146.- Lutzesco, ob. cit. p.130,

147.- Citado por LLoveras de Resk, ob. cit. p90.
148.- LLoveras de Resk, ob. cit. p.90.

149.- LLoveras de Resk, ab. cit. p.90.

150.- LLoveras de Resk, ob. cit. p.91,
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Con posterioridad a 1a sancién de Las Siete Partidas se dictaron una serie de c6digos y leyes
con el cardcter de legislacion general que tendi 4 afi por sobre todas las cosas el Derecho
Real de Castilla, es decir, ¢l derecho cmanado de los reyes y fundado en las costumbres y usos
espafioles. Se¢ dictaron asf ¢ Ordenamiento de Alcald ( 1348 ) y las Leyes de Toro ( 1505 ),
estableciendo en ambas como primera fuente jurfdica el Ordenamiento y Leyes Reales, y ratificando el
valor del Fuero de las Leyes, y sobretodo de las Partidas, cuerpo que se incluye como derecho
supletorio frente a las dudas del derecho comiin.151

Esta actitud constituye una reaccién, a nivel legislativo, frente a la doctrina y la cétedra
universitarie, decididamente romanizadas, sobretodo por la influencia de la cscucla de Bolonia (
recordemos que en las universidades se continuab do solo derecho romano y can6nico atdn en
el siglo XV1, situacién que solo se modificé en este perfodo ).

El influjo de las Partidas y de los Fueros locales habfa neutralizado en parte la influencia del
derecho romano, a pesar de lo cual se sepufs considerando en la préctica judicial ain como derecho
comiin, supletorio o complementario, 152

Sin embargo, a partir del siglo XVI se consolida ¢l "monopolio jurfdico del Derecho Real", 153

La Nueva Recopilacién de las Leyes de Espaiia, publicada el 14 de marzo de 1567, consiste en
una compilacién de las disposiciones legales espafiolas de origen real, ordenas por el rey Felipe II.
Contiene disposiciones y actos de Cortes, normas de las Leyes de Toro, Fuero Real, etc. confirmando
de nuevo " la vigencia general y supletoria “ de las Sicte Partidas. Asf ¢l derecho espaiiol sc
independiza de! derecho romano, tomando su configuracién propia.! 54

En el siglo XVIII, y por orden de Felipe V y sus sucesores, el derccho romano es desterrado
como fuente jurfdica en Espaiia y ituido por ¢l derecho real comeo tnico derecho
comiin. 155 Se prohibe aplicar disposiciones del derecho romano en todo el reino, a los tribunales,
audicencias y cancillerfas.

El derecho compilado en la Nueva Recopilacién es el derccho comiin en formu
supletoria, reconociéndoles a las leyes de Aragén, Catalufia, etc. s6lo el cardcter de leyes
municipales, 156

151.- De Castro y Bravo, ob. cit. p.146.
152.- De Castro y Bravo, ob. cit. p.151.
153.- De Castroy Bravo, ob. cit. p.152.
154.- De Castro y Bravo, ob, cit. p.154.
155.- De Castro y Bravo, ob. cit. p.174,
156, De Castro y Bravo, ob, cit, p.174.
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Es as{ como este fenémeno hace que el derecho de Castilla se conviesta en derecho comiin en
Espaiia.

En América, luego del descubsimiento, las nuevas tierras conquistadas por Hspafia se
incorporan ala corona de Castilla y de Le6n, con el nombre de Indias.

Durante la dominaci6n espaiiola en América, los reyes de Espaiia dictaron una serie de
disposiciones jurfdicas que suelen denominarse en su conjunto derecho indiano, por cstar destinadas a
regir en el nuevo continente. Esta derecho estaba compuesto principalmente por normas de derecho
piiblico eclesidstico, normas de gobierno y administracién de los nuevos territorios, reglas de cardcter
judicial, militar, financiero, etc. A pesar de lo numeroso de estas disposiciones, no existen casi normas
relativas al derecho civil, rigiéndose los habitantes de América por la leyes vigentes en Castilla, por
orden de Ia Real Cédulade 1530, y luego por la lsy 2, titulo I, Libro 11, de la Recopilacidn de las Leyes
de Indias. Esta dltima establecfa un orden de prelacién de las distintas normas aplicables en materia
civil, conforme a lo dispuesto por las Leyes de Toro, 157

De todo ello resultaba que la muteria de Ja nulidad de los negocios jurfdicos y sus efectos estaba
regida por estos cuerpos legales, y en este orden:

17 1a Nueva Recopilacion;

2% el Fuero Real y el Fuero Juzgo;

3°las Sicte Partidas de Alfonso el Sabio, 158

Las Siete Partidas, a pesar de encontrarse en el ltimo lugar, eran ¢! cuerpo de legislacién mds
completo existente en materia civil, por lo que fueron de gran importancia y aplicacién prdctica durante
todo ¢l perfodo dc la dominaci6n espafiola, 159

Creemos junto con LL.overas de Resk, que el sistema de nulidades y sus efectos regulados por
Las Siete Partidas, fue ¢l que rigié en nuestro pals durante el perfodo colonial y aun después en la etapa
independi hasta la t6n de 10s primeros Cédigos Civiles.

Las Siete Partidas, es un cucrpo legal que responde al ideal catblico de la edad media;
comenzadas bajo la inspiracion de San Fernando en 1256, hallan su conclusién bajo el reinado de
Alfonso X el Sabio en 1263. Sus leyes recogen gran parte del derecho que se e COmo

superior, pero traduciéndolo a la ién cri del espafiol, que ve en la socicdad una comu-

P

nidad fundada en la fe y en la raz6n, en la cual ios sentimientos de honor y dignidad son fundamentales,

157.- LLoveraa de Resk, ob, cit. p.9).
158.- LLoveras de Resk, ob, cit. p93.
159.- LLoveras de Resk, ob. cit. p.93.
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y en Ia cual por sobretode se reconoce la sumisién del derecho al poder divino. 160

Las Siete Partidas fueron un poderoso instrumento de unificacién del derecho espafiol, ya que
ademds de su aplicacion directa, se conviernien en derecho supletorio en los distintos reinos de
p‘;paﬁﬂ.lﬁl

En relaci6n al tema que nos ocupa, no puede encontrarse ¢n las leyes de las siete partidas una
teorfa sistemética de las nulidades y sus efectos, como no {2 hubo en el derecho romano; y & 1a mancra
de aquel derecho solo se legislaba sobre la nulidad o invalidez de actos jurfdicos singulares y sin
p iones de g fidad. En relacién con los efectos de la nulidad de los actos jurfdicos
encontramos dos ausencias importantes ¢n las Partidas en relacién al derecho romano: primero una
norma que establezca la nulidad de todo acto que liga una prohibicién legal y s
disposiciones que regulen los remedios jurfdicoprocesales creados por el pretor y adoptados por el
“Corpus Iuris Civilis", a excepci6n hecha de los menores y de los actos otorgados en fraude de
acreedores. 162

Siguiendo a LLoveras de Resk, pensamos que las palabras nulidad y rescisién en Las Partidas
son sin6nimos, siendo ambas expresiones de una misma sancién: privacién de los efectos propios de un
acto jurfdico por contradecir la normas legales establecidas.

Siguiendo de nuevo a LLoveras de Resk!63, podemos afirmar que en las Paridas nos
encontramos con la clasificacién de fas nulidades o ineficacias consagradas por el derecho romano,
pero solamente en sus Ifneas generales.

Tenemos asf los actos nulos por disposicién de 1a ley que no producen ningin efecto jurfdico;
pero cuyo cumplimiento obliga a las partes, en principio, a restituirse lo recibido como consecuencia
del acto. Las causales de esta nulidad estdn diseminadas cn las diversas leyes, consistiendo en
i idad, objeto prohibido, vicios de la voluntad, etc.

En segundo lugar, nos amos con una categorfa de actos vélidos en principio, pero que
pueden ser anulados o revocados por sentencia del juez y a peticién de parte interesada, como son los
actos otorgados por los menores de 25 afios, y por los deudores en fraude de sus acrecdores. En estos
casos ¢l efecto de Ia sentencia consiste en una vueita de las cosas al estado anterior al acto atacado, y
una obligacién de sustitucién de todo lo recibido como resultado de aquel.

Esta tltima categorfa de uctos constituyen descendientes directos de las “restitutio in integrum”

160.- De Castro y Bravo, ob. cit. p.143.
161 .« LLoveras de Reak, ob. cit. p.77.
162.- LLoveras de Resk, ob, cit, p.77.
163.- LLovenas de Resk, ob. cit, 84.
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del derecho romano.

b).- Francia.- Numcrosos autores franceses han crefdo encontrar en e} antiguo derccho francés
una teorfa sistemdtica y general de las nulidades, en virtud de una Clasificacion dnica de ellas: por un
lado los actos nulos o de nulidad absoluta y por otra parte los actos anulables o de nulidad relativa.

Segiin stpiolm4 no puede afirmarse categéricaments la existencia de una teorfa de las
nulidades en el antiguo derecho francés. Pucden encontrarse en €] algunos principios relativos a las
nulidades, de un alcance mis o menos amplio, soluciones a casos précticos. Pero es forzar la verdad
cuando se quiere encontrar ahf una organizacién sistematica, 165

En los comienzos de la edad moderna, coincidente con la unidad fi y con ¢l naci
de la Monarqufa Absoluta cn ese pafs, nos encontramos en € dos fuentes principales de derecho: el
derecho nacional francés, representado por las ordenanzas reales y las costumbres locales, que habfan
comenzado & redactarse por escrito; y con el derecho romano, que se segufa aplicando por razoncs de
justicia y equidad, 166

En general todas estas fucntes contienen soluciones a casos pricticos, dirigidos a resolver un
supuesto particular, a propdsito del cual se \} ios teéricos sobre el cardcter
absoluto de la nulidad, la posibilidad de desconocer el ucto viciado de pleno derecho, como cn el

derecho romano, etc. Pero no se puede afimmar la existencia de principios generales que formen una
organizacion de conjunto. 167

Las diversas soluciones particulares, sin embargo, se comienzan a agrupar en ciertos polos de
atraccién, vislumbrdndose asf para lo futuro uny teorfa de la nulidad de los actos jurfdicos.

El acontecimiento més notable en orden al tema, es la sancién de la ordenanza real de 1510, que
establece el sistema de las llamadas cartas de rescisién. La explicacion de ellas se ra en el hecho
de que en los ienzos de In organizacién de ln monarqufa francesa, el poder real necesitaba
reafirmarse por encima de los seflores feudales, a fin de imponerse sobre ellos de manera absoluta, al
mismo tiempo que b t paldar el derech ional fundado en las ordenanzas reales y las
costumbres locales. 168

Esta ordenanza de 1510 da lugar a una clara diferencia entre nulidad y rescisién, basada en la
norma de derecho en que se funda la nulidad. Asf la scci6n de nulidad sancionaba Ia violacién de las

164. Citado pot LLoveras do Resk, ob. cit, p.94,

165.- Japiot citado por LLoveras de Resk, ob. cit. p.94.
166.- LLoveras de resk, ob. cit. p.95.

167.- Japiot, citado por LLoveras de Resk, ob, cit. p.95.
163.- LELoverns de Resk, ob. cit. p95,
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normas por las reales o por las costumbres locales, €sto ¢s, sanciona a los
actos contrarios al derecho nacional francés. Estas cavsas de nulidad daban lugar a las nulidades de
derecho, pues cllas operaban por s mismas cn un comicnzo, para lucgo poder ser alegadas
directamente ante el juez. 169

La accién de rescisién por el contrario, se dirigfa contra un acto perfectamente valido para el
derecho francés, pero que adolecfa de una nulidad conforme al derecho romano!70, cn especial en los
supuestos de admisién de la "restitutio in integrum”, como por causa de dolv, violencia, de error o
minoridad. :

En Francia, pafs de derecho io, el d ho romano no era derecho vigente; sin
embargo, una de las partes de un acto jurfdico afectado por nulidad, de conformidad con ¢l derecho
romano, podfa demandar su declaracién ante un jucz ordinario francés funddndose en aquel derecho.
Pero de c« idad con la ord de 1510, antes de presentarse al juez debfa obtener " 1a carta de
rescisién”, que le era otorgado en nombre del rey, por la cancillerfa de los parlamentos, mediando el
pago del precio respectivo. 171

Segtin Bufnoir, ¢éste trdmite era una pura formalidad fiscal, que se explica en sus orfgenes, por
¢l desco del rey de alcanzar con la jurisdiccién real, los poderes que ejercfan los scflores en las
jurisdicciones sefioriales. 172 ’

Una aplicacién cicnta a la distincién entre la accién de nulidad y la accién de rescisién, se
encuentra establecida por la misma ordenanza de 1510, en relaci6n al plazo de prescripcién de la
accién: para la primera regfa el de 30 afios, reservandose el de 10 afios para la scgunda. 173

En ¢l antiguo derecho francés pucde encontrarse otra clasificacién o distincién en materia de
aulidades, que es aceptada con cierta gencralidad. Esta segunda distincién depende de 1a personas que
pueden invocar la nalidad.

En primer lugar se encuentran una categorfa de nulidades que por la gravedad del vicio que
entrafian pueden invocarse por toda persona interesada y que se fes puede denominar " nulidades abso-
lutas " o " nulidades populares ", Estas nulidades son impuestas por la raz6n o el interés pablico y son
en general nulidades de derecho.174

169.- Puthier, citado por LLoveras de resk, ob. cit. p.96.

170.- Pothiex, citado por LLoversa do Reak, ob. cit, p.96.

171.- Japio, citado por LLoverss de Resk, ob. cit. p.96.

172.- Bufnoir, citsdo poc LLoveras de resk, ob. cit. p.96.

173.- Al comienzo de eate perfodo sc soskenia qus la nulidad shsoluta era imp
Jos plazes citados do preacripeidn. Lutzescu, ob, cit, p.150,

174.- Japiot, citado por LLoveras de Resk, ob. cit. p.97.

iptible, pero Ia real de 1510 establecié
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Una scgunda categorfa de nulidades, denominadas relativas o simplemente " des restimtions ",
. se caracterizaban por no poder ser invocadas més que por cientas personas en cuyo beneficio se han
blecido, tendiendo 4 proteger un interés individual, 175
Bicn lo sefiala Japiot, éstas dos clases no forman dos bloques homogéneos como en los sistemas
rigurosos modemos, no siempre se les somete a las mismas reglas, no conservan los mismos nombres ni
caracteres, ni forman un sistema unitario, pudiendo superponerse ambas categorfas frente al mismo
supuesto de nulidad.176

Fuera de estas clasificaciones, debemos sefialar que en el derecho francés antiguo encontramos
cl origen de la acci6n de nulidad.

Las nulidades del “ius civile” en el derecho romano, operaban ipso iure, no dando Jugar a una
accién para obtener su declaracién. A pesar de que el derecho francés acoge los principios referidos a
Ins nulidades de derecho 1« crea un procedimiento nuevo: el procedimiento de 1a decll ia de
nulidad, que tenfa por fin ofrecer al juez lu posibilidad de verificar, a consecuencia de una demanda de
Ia parte interesada, que la ley habfa sido violada y declarar nulo ¢l acto en cuestién. Se solicitaba al jucz
una simple constataci6n, sin necesidad de una carta de rescision previa, 177

En cuanto a los efectos de la nulidad, los autores suclen distinguir entre 1a llamada nulidad
absoluta y la relativa.

En la nulidad absoluta el acto jurfdico sc considera como no realizado; no produce efectos
jurfdicos ni para el deudor ni para ¢l acreedor en virtud de la prohibicién legal. 178 Los efectos de la
nulidad incluso alcanzan ademis de las partes a los terceros.

Para borrar los efectos del actos se concede la accibn de nulidad, que en las nulidades
proveni de las ord reales o las costumbres locales, no requerfan de una previa “carta de
rescisitn”.

En cuanto a las nulidades relativas, de acuerdo a su origen, se podrdn intentar por la accién de
anulacién (las que provienen de ord reales o cc bres locales ) o por la accién de rescisién (
las nulidades del derecho romano ), con la sola diferencia de que en el segundo caso, sf s¢ requerfa de
1a carta rescisoria expedida por la cancillerfa.

El antiguo derecho francés, al mismo tiempo que establecié una nueva vfa procesal para las

lidades absol di ¢l procedimiento de " declaracién de nulidad “ como lo hemos visto,

175.- Japiot citado pos LLoveras de Resk, ob. cit. p98.
176.- Citado por LLoverss de Resk, ob. cit. p.98.
177.- Lutzesca, ob. cit. p.142.

-178.- Lutzesco, ob, cit. p.154.
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trato de dar al procedimiento de rescisién mayor flexibilidad y simplicidad a fin de 1 la
conclusién, en relacion al procedimiento romano. 179

De todas mancras, la rescisién fi tiene los mi [ y fines que la
romana; la accién tiende principalmente a la destruccién del vinculo juridico y subsidiariamente a la
restitucién de Ias cosas que 1as partes se hubi v 1 biado. Sus efectos son semejantes

y tiende a volver las cosas al cstado anterior a la cetebracién del acto jurfdico rescindido. Para ello las
partes estdn obligadas no solo a devolverse las cosas recibidas, sino los frutos y rentas por ellas
producidos.

Producida la revolucién francesa con todos los cambios polfticos y sociales que trajo
aparejados, en materia de derecho privado se habla de un perfoda de derecho intermedio que va desde
esta revolucion hasta Ia sancién del Cédigo Civil Francés en 1804180
. En este derecho intermedio se dictan una serie de leyes importantes en relacién a la familis, Ia

propledad y el derecho de sucesién, En cuanto a la nulidad de los actos jurfdicos, s decisiva, la ley del
7 de scptiecmbre de 1790, dictada por la Asamblea Nacional, que entre otras numerosas reformas,
establece la supresién de las cancillerfus reales, y por tanto la abolicién de lus cartas de rescisién,
autorizdndose ¢l ejercicio de Ja accién de rescisién dircctamente ante los jucces ondinarios, como hasta
ese momento se ejercfa Ia accién de nulidad. 181

Con esta disposicién desapareci6 la diferencia més importante existente entre la accién de
rescisién y la de nulidad, es decir la fuente de derecho de donde surgfen, que detesminaba €1 modo
diferente de ejercicio de la acci6n.

Con la sancién en 1804 del Cédigo Civil de los fi di inado Cédigo de Napole6
quedan definitivamente unificadas las acci de ision y de nulidad del antiguo derecho civil
francés, Laurent, citado por LLoveras de Resk, sosticne que no hay mds que dos acciones; en adelante
s6lo existe una accién que la ley califica indiferentemente de acci6n de nulidad o accién de rescisién.
Mis adelante este mismo autor reconoce que ademds de ser sinénima de la acci6n de nulidad, la accién
de rescisién tene otra acepcién: 1a que designa "exclusivamente 1a accién fundada en lesi6n",182

Asf con la legislacién civil, queda una sola fuente de derccho para ambas, un solo
procedimiento sirve para su ejercicio y ¢l plazo de prescripei6n de 10 afios ¢s comiin para ambas,

Los redactores del Cddigo, respetuosos del derecho vigente en su pafs hasta ese momento,

179.- Lutzesco, vb. cit. p.136 y 161,

180.- LLoveras do Reak, ob. cit. p.100.
181.- LLoveras de Rezk, ob. cit. p.101.
182.- LLaveras de Reak, ob. cit. p.101.
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introducen, sin embargo, una modificacién en materia de nulidades, al unificar las acciones de nulidad y
rescisién de manera definitiva.

El C6digo Civil francés no contiene normias que regulen un sistema general referido a la nulidad
del acto jurfdico y a sus efectos, tarca de construccitn que llevo a cabo la doctrina desde su puesta en
vigencia.

El Cédigo de Napoleén, ¢n su Libro 11, " De las diferentes maneras de adquirir la propiedad ",
en ¢l titulo II1, " De los cc o de las obligaci convencionales en general *, legisla la nulidad
como un medio de extincidn de lus obligaciones dedicdndole la secci6n VI, que se titula " De la accién
de nulidad o de rescisi6n de las convenciones ", y que contiene 11 artfeulos referidos en general a los
actos otorgados por el menor de edad, excepci6n hecha del art. 1304, que regula la prescripeion de la
accién de nulidad o de rescisién.

El Cédigo Francés no contiene ninguna norma que regule los efectos de la nulidad de los actos
jurfdicos, lo que obligo a los autores franceses y a la jurisprudencia, a construir toda una teorfa al
respecto, fundéndose en otros artfculos y textos del mismo Cédigo, que se aplicaron por analogfa.

La sancién del C6digo Civil francés marco un hito en la historia del derecho civil universal, A
partir de €l se produjo en Europa y América un movimiento general de codificacién de las Leyes
civiles, tanto que s¢ ha denominado al siglo XIX el siglo de la codificacién.

A partir del Cédigo de Napole6n es que se considera al c6digo como el medio mds natural de
presentar las normas jurfdicas, esto cs, las reglas escritas, consideradas desde entonces como la iinica
fuente del derecho.

Debemos agregar que el Cédigo Napole6n tuvo una doble influencia: por adopcién en los
pafses sometidos por Napole6n, en primer lugar, aunque luego fuera abandonado por muchos; y en
segundo lugar, como modelo de cédigo en muchos pafses, entre los que México, no escapo a su
influencia. .

Es de lamentar, entonces, la pobreza de sus normas en cuanto a efectos de la nulidad de los
actos jurfdicos se refiere, carencia que como hemos visto cubrieron la doctrina y la jurisprudencia
francesas y que analizaremos en el siguiente apartado. b

ITL- TEORIAS SOBRE NULIDADES

La elaboracién de la teorfa de las nulidades en Francia correspondi6 a la doctrina cn dos etapas;
la primera derivada de la escuela exegética del siglo XIX, que formul6 la que conocemos como teorfa
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cldsica y 1a segunda derivada de la escuela cientifica de finales del siglo XIX y principios det siglo XX,
1a que no formul6 una teorfa tnica sino que se distinguié por sus exponentes individuales, de los que
expond los mis tratados y generales que son Japiot, Piedelievre y por iiltimo u Bonnecase en
cuya doctrina se basé 1a legislacién mexicana vigente.

En relaci6n a doctrinas diferentes a Ia francesa, podemos afirmar con Borja Soriano que no

existe ninguna que aporte nuevos conceptos o incluso acepciones diversas a las encontradas en las
teorfas francesas, por 1o que no perderemos el tiempo en cxponer a autores espafioles, argentinos y
mexicanos,

A.- Teorfa Cldsica. ( Escuela Exegética ).

Esta teorfa también llamada tripartita, divide el 4mbito de las nulidudes en tres y distingue ln
inexistencia de la nulidad absoluta y de la nulidad relativa de la siguiente forma:

u).- Inexistencia.- Acto inexistente es el que no reiine los elementos de hecho que supone su
naturaleza o su objeto y en ausencia de los cuales es Iégicamente imposible concebir su existencia, 183
O en otros términos: * El acto inexistente es aguel que no ha podido formarse en razén de la ausencia
de un el Falta al acto alguna cosa fundamental, algo as{ como un
clemento de definicién. Semejante acto carece de existencia a los ojos de la ley; es una apariencia sin
realidad, la nada. La ley no se ocupa de él. 184 Hay un elemento que es esencial a todo  acto jurfdico,

ial para su exi

cualquiera que sea, o sea la voluntad del autor o autores del acto. La ausencia de voluntad en el autor o
en los autores del acto lo hard inexistente, Los dernds elementos esenciales varfan dependiendo el acto
en concreto, asf tenemos que no podemos concebir una compraventa sin precio, esta serfa inexistente,

El acto inexistente no puede producir ningin efecto. Asf es, aun antes de toda intervencién de
1a justicia para compraobar la inexistencia del acto, es decir no hay que hacer intervenir a la justicia para
invalidar un acto inexistente, no se anula !a nada, como no se puede matar a un muerto. Sin duda si hay
una controversia entre dos particulares, sobre ¢l punto de determinar si un acto jurfdico existe 0 no
existe a la luz del derecho, la justicia intervendrd, puesto que nadie puede hacer justicia por propia
mano, pero la misma se limitard a a probar la inexi ia del acto; no se concibe que lo
anule. 185

No estando ninguno obligado a reconocer la nada, toda persona tiene derecho a prevalerse

183.- Aubwy ct Rau y Planiol citados por Boxja Soriano, ob. cit. p.94.
184.. Baudry et Lacantinerie, citados por Borja Soriano, ob. cit. p.95.
185.- Baudry et Rau y Planiol citados por Borja Sorisno, ob. cit. p.97.
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cuando lo necesite de 1a inexistencia de un acto jurfdico que se le opone. 186

Por tiltimo disponen los tratadistas en cita, los actos inexistentes no pucden hacerse vélidos por
una confirmacién ni por la prescripeién.

b).- Nulidad Absoluta.- La nulidad absoluta es la que ataca a los actos que se cjecutan
hibici o prohibitiva,

material en contra i6n a un mandato 0 a una p Sn de una ley imp
¢s decir de orden piblico. Tales son los contratos que tienen por abjeto un acto ilfcito. 187

No hay momento alguno en que los efectos de un acto nulo de pleno derecho pueden
producirse y no hay necesidad de ejercitar, propiamente hablando, una accién de nulidad. Sin embargo
si una controversia se suscita sobre la validez del acto, de manera que la nulidad se ponga en duda,
habré que litigar, porque nadie puede hacerse justicia a si mismo; pero el juez se limitard a comprobar
la nulidad no tendré que decretarla, 188

Ahora bicn en tratdndose de las personas que pueden prevalerse de esta invalidez los tratadistas
en cita concluyen que todo interesado puede invocar la nulidad absoluta det acto, 189

Por tltimo dispone la teorfa cldsica que su nulidad absoluta no puede borrarse por confirmacién
o por prescripeién,

c).- Nulidad Relativa.- Es la medida de protecci6én que establece la ley a favor de personas
determinadas, como por ejernplo los incapaces.

E! ucto jurfdico anulable, en tanto que no ha sido anulado por una decisi6n judicial, produce sus
efectos, Y, sin embargo, csos efectos no se producen sino provisionalmente, porque la sentencia
judicial que pronuncie la nulidad obrard con efecto retroactivo al dfa de celebraci6n del acto y, por
consiguicnte, todos los efectos producidos se considerardn como no efectuados. Asf, pues, el juez debe

necesariamente intervenir para prc iar la nulidad del acto anulable. 190
La nulidad relativa solo puede invocarse por las personas en interés de las cuales la establece 1a
Ley. Sin embargo es susceptible de borrarse retroacti por la confirmacién del acto, da de

aquel o de aquellos que tengan la acci6n de nulidad, es decir, por la renuncia de ¢sta acci6n y por la
prescripcion.

Como podemos ubservar esta teorfa, sacada de I interpretacion exegética de las disp
del Cédigo de Napoleén, toma sus cl s de la aplicacién analégica de los textos codificados y

186.-Baudry ¢t Rau citados por Borja Sariano, ob. cit. p97.

187.- Aubry et Rau y Colin et Capitant citados pur Barja Soriano, ob. cit. p.95.

188.- Phaniol citado por Borja Soriano. ob. cit. p.96.

189.- Planiol, Baudry-Lacnatincric, Aubry et Rau y Colin et Capitant citados por Borja Soriano, ob. cit, p97.
190.- Baudry-Lacantineric y Planiol, citados por Borja Soriano, ob. cit. p.96,
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basa su teorfa en tres efectos de la nulidad, a seber: la intervencién del juez, la prevalencia de la
institucién y la confirmacién o prescripcién como medios para destruirla. Lo importante de la tcorfa
clésica cs cn realidad la sistematizacién de la institucién y la claboracién de conceptos y efectos
generales de los que se carecfa, ya que incluso el Cédigo de! que toma la exégesis, no contempla una
sistem4tica tan ordenada y 16gica.

B.- Otras Teorfas. ( Escuela Cientffica ).

i.- Tesis de Japiot.-19! Se conoce In teorf de este jurista, a través de su tesis ductoral
publicada en 1909, intitulada " Des nullités en matidre d' actes juridiques. Essui d' une théorie
nouvelle .

Bste autor divide el estudio de lis nulidades de los actos jurfdicos en la idea del fin, ¢l medio,
las causas y la naturaleza de la nulidad.

Empieza esta jurista por sostener en ¢l prefacio de su obra que el sistema clésico no puede
funcionar satisfactojamente porque no tiene en cuenta la complejidad de las relaciones de hecho ni las
necesidades précticas. Por un logicismo estrecho, dice, 1a doctrina cae en contradicciones y hasta en
absurdos. Critica por ello las soluciones en bloque de dicha tcorfa cldsica y propone soluciones
especializadas. No admite que con un solo cartab6n se puede resolver en que casos es nccesario
intentar la acci6n de nulidad, que personas pueden invocarla, y en que casos pucde haber confirmacién
y prescripeidn, pues dice que nada menos que tal doctrina, por tratar de resolver en blogue todas estas
cuestiones, llega a conclusiones absurdas, y por ello las combate, proponiendo en cambio las soluciones
especializadas para lo cual toma en cuenta la idea del fin y la del medio, asf como las causas de nulidad
y la naturaleza de esta,

La idea del fin.- La nulidad cs una sancién que no tene por utilidad y por razén de ser, dice
Japiot, sino ascgurar la observancia de la regla que sanciona. Si esta es violada, agrega, la violacién
debe ser reparada del mejor modo posible, preservando, contra las consecuencias de clla, los intereses
que la regla violada estabu destinada a proteger. Por eso, sigu¢ diciendo, Gnicamente hay acto nulos.
De aquf que en lugar de organizar la nulidad por elia misma siguiendo el procedimiento del sistema
cldsico, es decir, en lugar de hacer una teorfa de los actos nulos como se ha hecho una teorfa de los
actos que entran en un molde particular, como por ejemplo los actos solemnes o los actos de ltima
voluntad, es necesario reglamentar los actos nulos de una manera esencialmente subordinada al cardcter
de sancién que es el de 1a nulidad. No hay que considerar a Ia nulidad sino como un accesorio de las

191.- Ba este apartado hemos decidido seguir de cerca la sfntesis que hace €l maesteo Ortiz-Unquidi, quien & su vez o toma de Bogja
Soriano, ob. cit. p.548 y a1,
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reglas jurfdicas descubriendo fntimamente el fin de éstas y su raz6n de ser. Hay que preguntarse que es
Io que el legislador ha querido proteger y por qué lo ha querido, cuales son los intereses cuya defensa
ha tenido en cuenta, cuales sun oy peligros gue ha querido evitar, su origen, sus diversus modos de
manifestarse, su gravedad, su durecidn, pues solo asf se podrdn descubrir las formas especiales que
deben revestir las nulidades, las regl iones particulares que deberdn recibir, a fin de adaptarse
del modo més estrecho a las reglas que sancionan; solo asf puede dérsele a estas reglas su méximo de
firmeza y 610 asf también ¢s posible organizar la teorfa sobre bases tirmes para llenar de la manera més
completa el papel tan importante que las nulidades desempefian en el derecho,

El medio.- Dice Japiot, que por ser esencial que sea la consideraci6n del fin de la regla, no es
bastante para intervenir por sf sola, y que ¢l acto, por nulo que se le suponga, tiene siempre una
existencia, ya que no es la nada. Agrega que hay intereses en lucha y que al resolverse cualquier caso
de nulidad no deben olvidarse dichos intereses. A esto le llama el principio del equilibrio de los
intereses en presencia. Pues frente a los intereses de la persona protegida por la nulidad, estén también
los intereses particulares de la otra purte y los generales de los terceros y los de la sociedad, Hay las
necesidades del crédito, Ja seguridad y la certidumbre necesarias que protestan contra las
perturbaciones causadas en las posesiones y las situaci de hecho, asf como sus repercusiones,
producidas por los nulidades, que exigen que uno sepa a que atenerse sobre la validez o no validez del

“acto o sobre la anulacién o Ia confirmacién, y que requieren una organizacién de las nulidades inspirada
en consideraciones distintas del solo interés de la persona protegida. Todos estos elementos, segin
Japiot, cuyo conjunto forma et medio donde la nulidad csta Uamada a obrar, d pefian un importante
papel que hacen que la teorfa se mantenga mds cerca de los hechas y que tenga més probabilidades de
adaptarse a las necesidades pricticas.

Las Causas de Nulidad.- Sobre el particular, llega Japiot a esta doble conclusién: primera, que
1a oposicién de la inexistencia y de la nulidad no es un hecho objetivo, no se impone a priori; y la
segunda, que para precisar los detalles y la aplicacién de la teorfa general de las nulidades, deben
establecerse ciertas clasificaciones de los vicios relativos segin el punto de vista tradicional.

La Naturaleza de 1a Nulidad.- Propone Japiot que la concepcién de la escuela clésica de
considerar a la nulidad como un estado del acto considerado en sf, sea sustituida por otra: la de un
derecho de crftica dirigido contra los cfectos del acto. Su arg ) al resp es el sigui la vida
del acto vélido no pucde consistir, pricticamente, mds que ca la realizacifn plena y entera de sus
cfectos. Si falta uno solo de €stos, ya hay ineficacia, misma que ir4 aumentando a medida que aumente
el néimero de efectos suprimidos, hasta llegar a a ineficacia absoluta. Todas las nulidades scan relativas




1.

o absolutas, sean priblicas o privadas, asf como la inexistencia y aun la inoponibilidad, son pues, inefi-

cacias. Es asf cntonces, como €] explica ese derecho de crftica dirigido a las consecuencias del acto,

para distinguir los diferentes grados de invalidez y dividir ésta, ya que segin Io dice ¢l propio Japiot, la
" nulidad de un efecto de un acto, no exige la nulidad de todos los otros.

Conclusién.- Todo concurre, por lo tanto, a descartar las soluciones en bloque de la teorfa
clisica, todo concurre a recomendar una teorfa mAs especializada, la que un solo
procedimicnto para cstablecerse, el de las soluciones distintas para cada cuestién que determine el
grado de incficacia.

9

ii.- Tesis de Piedelievre. Igual que el jurista anterior, este autor se dio a conocer a través de la
publicacién de su tesis doctoral intitulada " Les effets des actes juridiques nuls, Essai d'une théorie
d'ensemble "cn el afiode 1911,

En la primera parte de su trabajo este autor examina los casos précticos en los cuales no sc
aplica el principio " quod nullum est, nullum producit effectum “. Encontrando al respecto los
siguientes grupos:

1.- Ei de los actos nulos que producen efectos de orden secundario. Por ejemplo, cuando un
documento auténtico, nulo como 1al, vale como escrito privado.

2.- El de los actos nulos que sélo producen efectos durante cicrto ticmpo. Por ejemplo, el
matrimonio putativo y la sociedad de hecho.

3.- El de los actos nulos que de inmediato desarrollan todos sus cfecws Por ejemplo los
celebrados por el heredero aparente.

4.- El de los casos en que por imposibilidad material no es posible destruir los efectos, Por
cjemplo el contrato de arrendamiento declarado nulo, ¢n ¢l que se pucden devolver Ias rentas, pero no
1a ocupaci6n de la casa arrendada.

Con base en dicha primera parte Piédelidvre desarrolla la segunda que no es sino un ensayo de
sistematizacién y que forma el punto capital de la obra. El hecho de que un acto sea inexistente no le
impide, dice, producir ciertos efectos.

En su investigacién descubre el autor que donde hay decadencia del formalismo, donde €l
principio de 1a autonomfa de 1a voluntad tiene una gran aceptacién, donde se admite que un acto puede
ser complejo por nawraleza y en dondc se considera que la nulidad se dirige no en contra del acto
mismo, sino de sus constituyen los medios en los cuales los actos nulos pueden
sobrevivir mds fécilmente en algunos de sus efectos.

iii.- Tesis de Bonnecase.- Tomando en cuenta las anteriores criticas de Japiot y Pi€delidvre,
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Bonnecase clabaré su teorfa que en concreto no es sino Ia cldsica, pero retocada, y que por cierto
inspiro al legislador de 1928, a sugestién del maestro Borja Soriano, para reglamentar esta materia en

nuestro Codigo vigente.
Es por lo anterior que nos parece lo més oportuno desarrollar las ideas de este autor siguiendo
la obra del maestro Borja, ya que a final de 1a interp i6n que el Borja hizo de Ia

tearfa de Bonnecase ¢s la que rige actualmentc en nuestro Cédigo.

El maestro Borja, 192 al exponer las ideas de Bonnecase, 1o que hace es citar textualmente Io
siguiente: " Los civilistas representativos de la ciencia del derecho civil en el siglo XIX y en la época
contempordnea, a excepei6n de Saleilles y de su escuela, jamds han puesto en duda la necesidad de la
sisternatizacién jurfdica en todas las materias...Ademgs de que la opinién contraria es la negacién
mistna de la ciencia, ella conducirfa a abandonar los intereses més considerables al arbitrio del juez, o,
més a sus impresiones de audiencia y a su temp . Es por consiguiente iniitil
insistir sobre lo bien fundado de la teorfa tradicional con relacién a la técnica jurfdica general. Ahf
donde la escuela de Saleilles encontraba motivos de crftica, nosotros vemos un homenaje que hay que
rendir a la escucla de la exégesis, mis ial encamada en este caso por Aubry et Rau,
Demolombe y Laurent. Las lneas nrmémcas de la teorfa tradicional, como lo veremos, han traducido y
organizado la realidad; en un dominio particular han perrnitido admirablemente alcanzar los fines del
derecho...En cuanto a nos , esti s, Teservindonos cstablecer ulteriormente la exactitud de
estos dos t€minos, que sélo deben emplearse las palabras: incxistencia de una parte, nulidad de la otra.

Sin duda, en el seno de la nulidad, hay que hacer distinciones y precisiones; pero conforme a la tearfa
cldsica, nucstro punto de partida es que Ia nulidad se opone a la inexistencia y que estas dos nociones -
dominan toda la materia...es necesario tomar la teorfa de Ja inexistencia y de la nulidad en si misma,
abstraccién hecha hasta donde se pucda, de toda vista histérica. Este método consiste en hacer
prevalecer lo que nosotros llamamos el punto de vista orgénico sobre el punto de vista histérico. ;, Qué
hay que entender por el punto de vista orgénico ? Simplemente el examen de la naturaleza de las cosas
tal y como sc presenta ante nosotros en su cstado actual..El gran error de ciertos partidarios de la
doctrina clésica ha sido identificar Ja inexistencia y Ia nulidad absoluta. Los adversarios de aquf han
sacado partido en favor de su tesis...nosotros diremos que un acto jurfdico es inexistente cuando Je
falta uno o varios de sus elementos orgdnicos, o quiz4 més exactamente, especfficos... Estos elementos
son de dos clases: elementos de orden psicolégico y elementos de orden material...En la base de este

192.- Borja Soriano, ob. cit. p.103 y ss..
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acto s¢ encuentra, en efecto: 19, una manifestacion de voluntad; 2°, un objeto; 3% segin los casos, un
elemento formalista. El primero de estos elementos es psicolégico, los otros dos son materiales. Que
uno de estos elementos falte, el actu serd inexistente puesto que estd desprovisio de un elemento
orgdnico o especifico...Precisaremos, simplemente que si 1a forma solemne no es por naturaleza un ele-
mento esencial del acto jurfdico, puede ser elevada a esta dignidad por el juego de la técnica juridica
cuidadosa de adaptar el acto jurfdico a su fin...ponemos como regla exclusiva de toda excepcién, que el
acto jurfdico inexistente no engendra en su calidad de acto jurfdico, ningdn cfecto, cualquiera que sea.
No es susceptible de valer por confirtmacién ni por prescripcién. Siendo el acto inexistente stmbolo de
Ia nada, sc comprende que no puede ser ¢l objeto de una confirmacién ni el beneficiario de una pn-,s-
cripcifn extintiva que haga desaparecer con ¢l tiempo el vicio de que esta hado. En c

todo intzresado, cuglquicrs que ses, tiene derecho de prevalerse de la inexistencia de un acto jurfdico;
por otra parte, no ticne que preocuparse de llevar este acto ante los tribunales para obtener de
a la nada...si, cventualmemc el acto jurfdico
inexistente se invoca en juicio, el tribunal no puede sino regi su i ia; adernds, esta nunca
serd l0gicamente demandada por via de accién, sino opuesta por vfa de excepcion...Cuando hemos
enunciado el alcance préctico de In noci6n de inexistencia y Ia hemos trafdo a la ausencia rigurosa de
todo efecto, hemos tenido cuidado de precisar que el acto jurfdico inexistente estaba en 1a imposibilidad
absoluta de engendrar, como acto jurfdico, una consccuencia cualquiera, Pero nos hemos guardado
bicn de sostener que hechos materisles a los que se rehusarfa la clasificacién de actos jurfdicos no
pudiesen producir un efecto de derecho. El que ha vendido una casa después de que ha sido destruida
por un incendio no ha hecho un contrato de venta, o méis bien, este contrato es un acto jurfdico
inexistente por falta de objeto. Pero si el vendedor de la casa destruida es culpable de un fraude con
respecto al comprador y si le ha ocasionado un perjuicio impidiéndole, por cjemplo, adquirir otra casa
que se le ofrecfa, este vendedor decimos, es, a c ia de sus materiales, resp
respecto de su pretendido comprador. Pero parece que nadie tendré la idea de pretender que estos
dafios son debidos en virtud de un acte jurfdico. Sin embargo, es lo que han sostenido algunos
autores... Mencionemos, sin embargo, en una palabra, que mientras que ¢l acto jurfdico inexistente no
es susceptible en ningiin caso de engendrar como acto jurfdico un efecto de derecho cualquicra que sca,
sucede de otra manera con €l acto nulo aun atacado de nulidad absoluta, por la buena y sola razén que
este acto 5 una realidad mientras que no ha sido destruido por una decisién judicial..En nuestra
concepcitn o, mis exactamente, en 1a doctrina cldsica, Ia suerte de 1a nocién de inexistencia de los
actos jurfdicos no estd en manera alguna ligada a la consagracién expresa de ésta por los textos del
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Cédigo Civil. Esta nocién domina los textos més bien que estarles subordinada...Desde el )
que ha nacido a la vida jurfdica un acto, por imperfecto que sea, efectia, en tanto que no es destruido,
funcidn de un acto regular, Aunque enseguida se anule por una decisién judicial, no serd menos cierto
quc ha constituido en la vida social un centro jurfdico alrededor del cual han podido ligarsc mdltiples
intereses. ¢ Es de su ia que desaf iendo, todo muere con €1 7 Nada lo exige. La idea de
retroactividad no estd, de modo absoluto, ligada a la noci6n cldsica de nulidad. La estabilidad social,
unida a la comprobaci6n de la existencis temporal del acto, ordena que el equilibrio de los intereses sea

1 rdado; este ltado no s¢ obtendrd en numerosas hip6tesis, sino por el mantenimiento de los
:fecms del acto anulado. Que sc haga intervenir en esta ocasién la idea de buena fe o cualquicra otra,
es perfectamente plausible. Pero la explicacidn no vale sino como reposando previamente sobre la idea
de que 1a nulidad de un acto no impide su existencia...La nulidad de un acto se reconoce en que uno de
sus elementos orgdnicos: voluntad, objeto, forma, se ha realizado imperfectamente, o también en que el
fin que persegufan los autores del aclo estd, sea directa o expresamente, condenado por la ley, sea
implfcitamente prohibido por ella porque contrarfa ¢l buen orden social. No creemos insistir demasiado
sobre los dos aspectos gue es susceptible de presentar, desde el punto de vista orgdnico, la nulidad de
un acto jurfdico; ésta ¢s ya una cspecie de vicio de conformacién de sus elementos orgénicos, es, en
otros términos, interna; ya encuentra su origen fuera del acto, en ¢l medio social que reacciona sobre el
acto, entonces cs externa. En una y otra hip6tesis, como se ve, la nulidad se separa de la manera mds
radical y mds absoluta, de la inexistencia. Si insistimos tanto sobre este punto, es porque
vcrdadcmncnm los adversarios de 1a doctrina cldsica han d xido di do 1a realidad de las
COS4as, Negs ) 1a inexi ia direc o tratando de absorberla en la nocién de nulidad...Conviene
en la materia de las diversas clasificaciones de las nulidades, comenzar por hacer justicia a la distincién
de nulidades de interés general y nulidades de interés privado...Hemos visto que 1a doctrina clésica da
una importancia capital a la distinci6n de las nulidades absolutas y de las nulidades relativas...por
oposicién  a la nulidad relativa, la nulidad absoluta reposa sobre 1a violacién de una regla de orden
piiblico, priva al acto de todo cfecto, puede invocarse por cualquicr i do, no es ptible de
| er ni por idn ni por prescripcion, Las nulidades absolutas y las nulidades relativas
coinciden, en que, una vez pronunciadas, el acto que cra atacado, es integ
destruido...;, La distincién de Ia nulidad absoluta y de Is nulidad relativa debe ser en lo sucesivo
abandonada ? De ninguna manera, porque reposa en el estado actual de la técnica jurfdica que, en el
cuso, ademds traduce la realidad de las cosas. Solamente se trata de definir muy exactamente el alcance
de esta distincién. Sin raz6n se ha ligado demasiado la nocién de nulidad relativa a la limitacién de las

| y retrc
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pcrsonas que pueden prevalerse de la nulidad al mismo tiempo que a la violaci6n de las reglas sobre la

pacidad de las p o los vicios del consentimiento. La nocién de nulidad relativa es mds
extensa. Amphando este principio no contrariamos en nada, a pesar de la apariencias contrarias, la
doctrina cldsica, lejos de ello, aceptamos la nocién de nulidad absoluta tal como ella la enseia, & saber:
que una nulidad de esta naturaleza puede ser invocada por todos los i dos, que no desap fa
ni por la confirmacién ni por la prescripcién, que una vez pronunciada por seatencia no deja ningin
cfecto detrds de clla Nada mds que sacamos de esta nocibn, aplicada de manera integrai, su
consccuencia I6gica: es relativa toda nulidad que no corresponde rigurosaments a la nocién de nulidad
absoluta asf enunciada. Este punto de partida conduce a hacer colocar en la categorfa de las nulidades
relutivas, nulidades clasificadas tradicionalmente entre las nulidades absolutas; de esta manera evitamos
especialmente una contradiccién cierta o una explicacién arbitraria... La Teorfa que presentamos
respecto de la distincién de la nulidad absoluta y de 1a nulidad relativa ticne por resultado, gracias a su
conformidad con los hechos y a su claridad, poner fin a discusiones, sobre todo doctrinales, que se han
suscitado relativamente a la clasificacion de los efectos que sobreviven a la anulacién de un acto ya la
conciliacién de sus efectos con la regla * Quod nullum est, nullum producit effectum...” Hemos

tablecido lar que por oposicién a la noci6n de inexistencia de fondo cuando menos, la
nulidad era la resultante de 1a voluntad del legislador, inspirdndose en la especie de necesidades y de las

aspiraciones del medio social. Libre de bl una nulidad, el legislador es con mayor razén
todopoderoso para fijarle los Ifmites. Esta es toda la significacién de la férmula: " Quod nullum est...
Un acto nulo esta destinado a ser condenado un dfa u otro por una decisién judicial y, por
[, ia, a quedar final ineficaz; pero no es nulo, y, por lo tanto, no serd incficaz, sino en la
medida fijada por la ley. Pertenece a los tribunales decidir en cada caso si se estf en presencia de una
nulidad absoluta o de una nulidad relativa en ¢l sentido en €l que las hemos definido y, cn esta ltima
hipétesis, sobre que relacion la nulidad es relativa: que personas puedcn prevalerse de ella, condiciones
de 1a confirmaci6n posible, duracién de la prescripcion, i inadas a subsistir a pesar de
1a anulacién.”

Es as{ como tenemos un panorama de la materia que tratamos en este capftulo, por lo que se
refiere a la doctrina, bastarfa comentar un poco la legislacién mexicana para completarlo, siempre
siguiendo de cerca 1a ditima de las ieorfas comentadas.
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1V.- LEGISLACION MEXICANA

Nuestro Cédigo Civil dedica un tftulo a la inexistencia y nulidad de los actos jurfdicos, inspirado
cn las ideas de Bonnecase, Distingue claramente la inexistencia de ta nulidad, aun absoluta por la falta
de algiin el ial y por la ia de efectos en el primer caso, y la posibilidad de que se
produzcan en ¢l segundo. Le asigna caracteres fijos a la nulidad absoluta y llama relativa a la-que no
retine todos esos caracteres, sefialando casos que ponden a esta nuhdad El acto ilfcito, o sea
contrario a las leyes de orden piblico o a las buenas bres, lo con nulidad absolum 4
relativa, segin lo disponga la ley, Ahora bien Ia ky podrd, al veces, csta disposicié
expresamente; pero cuando no sca asf, habrd que descubrir si el legislador ha querido imponer una
nulidad absoluta 0 una nulidad relativa, de acuerdo con las nuevas ideas, segin sc requiera para
asegurar la observancia de la regla legal que sancione,

No obstante la clara exposicién que da Ia ley en su tftulo a la teorfa de la nulidad del acto
jurfdico, en la prictica, mds por falta de técnica que otra cosa se ha vuelto a la confusién de la
inexistencia con la nulidad absoluta, y esto ha dado lugar a que los tribunales, le asignen los mismos
efectos a una que a otra. Al resp 1a tesis jurisprudencial que dice asf:

* JURISPRUDENCIA 238: NULIDAD E INEXISTENCIA, SUS DIFERENCIAS SON
MERAMENTE TEORICAS. ‘Adn cuando el anfculo 2224 del Cédigo Civil para el Distrito y
Temitorios Federal pl " en la que pretende basarse la
distinci6n tripartita de la :nvahdcz de los actos jlll'fd.lcos. segin la cual s¢ les agrupa cn inexistentes,
nulos y anulables, tal distincién tiene meros cfectos tedricos, porque el tratamiento que el propioc
c6digo da a las inexi jas, cs el de las nulidades, segiin puede verse en las situaciones previstas por
los artfculos 1427, 1433, 1434, 1826, en relacién con el 2950 fraccién 111, 2042, 2270, y 2779, en las
que, tedricamente, sc trata de inexistencias por falta de objeto, no obstante cl C6digo las trata como
nulidades, y en los casos de los artfculos 1802, 2182 y 2183, cn los que la falta de consentimicnto
originarfa la inexistencia, pero también el c6digo las trata como nulidades.”

Amparo Directo 2596/1957- Federico Baiios, Unanimidad de 4 votos. Vol. XIT, p.130.

Amparo Directo 2633/1958- Donato Antonio Pérez. Unanimidad de 5 votos. Vol. XIX, p.172.

Armmparo Directo 1924/1960- Pilar Mancilla Pérez. Unanimidad de 4 votos. Vol. LXVI, p.44.

Amparo Directo 8668/1962- Pedro Flores Lépez. Unanimidad de 4 votos. Vol LXXXVII,

p-16.
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Amparo Directo 1205/1962- Manuel Ahued, Unanimidad de 4 votos, Vol, XC, p.46,193

Es claro que la interpretacién que la Corte du a los preceptos del Codigo es incorrecta, ya gue
por todos es sabido que las disposiciones del actual cédigo vigente no fueron viras que las de su
proyecto, el cual al ser sometido a la opinién piiblica, sufrié fi i y es preci enesta
materia una de ellas. El proyecto original en efecto apoyaba la teorfa cldsica pero bipartita de las
nulidades es decir, la que no contemplaba la inexistencia del acto jurfdico. Al someterse a la opinién
piblica, a i ias del Borja Soriano, s¢ incluyé el titulo relativo a la inexistencia y nulidad
del acto jurfdico, pero no se modific6 el resto del articulado, por 1o que solamente se habla en el
C6digo de inexistencia en el Capftulo respectivo, lo que no puede llevar a la conclusién que el
legislador haya querido dejar sin efectos la institucién al no mencionarla en ¢l articulado del Cédigo,
sino que fue un grave error el no modificarlo.

En nuestra opinién la construccién tedrica que hace Bonnecase de 12 tcorfa que nos ocupa es
completa y no deja sin lugar ninguna de las realidades de la vida jurfdica. La institucién de la inexis-
tencia es el marco de una realidad organizada bajo claros fundamentos sisteméticos que dan luz a la
razén y dimiento a Ia complejidad de las relaci de derecho. Es injusto en nucstra concepeién
borrar de un plumazo toda la estructura teérica de una i ién, por un i do uso de la técnica
interpretativa, que da lugar a una pérdida cn el avance cientffico de nuestra disciplina. '

4,

193.- Apéndice de Jurisprudencia de 1917 & 1965, Volumen de 1° 3* Sala, Seccidn Primeza, p.751, Sexta Epoca.
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CAPITULO CUARTO

LA COMPRAVENTA COMO NEGOCIO JURIDICO

L- GENERALIDADES.

Constituye probablemente la compraventa, la mds importante de la figuras contractuales
recogidas y reguladas por las distintas legislaciones, pues a nadie escapa su fundamental importancia
econ6mica, como el principal de los contratos que tienen por objeto ¢l intercambio en la propicdad de
los bienes. importancia econémica a la que hay que unir su fundamental trascendencia jurfdica: siendo
una figura conocida desde muy antiguo, pricti todas las legislaci se han preocupado de su
regulacién, tomdndola como modelo a 1a hora de regular buena parte de los demds contratos. Asf
nuestro Cédigo Civil le dedica una buena parte de su articulado.

Arranca la compraventa en su devenir histérico de la figura de Ia permuta, de 1a que s¢c va a
separar cuando aparczca cl dinero como medio universal de cambio y medida generalmente aceptada
de valor. Suelen los autores encuadrar Ia evolucién histGrica de la compraventa en tres fases: una
primera, propia del derecho romano primitivo, de Ia compraventa llamada real o manual, que se perfec-
cionaba con la entrega de la cosa, bien de una forma solemne ( mancipatio ), o bien en forma no
solemne ( traditio ); se admitird en ¢lla posteriormente el retraso en la entrega del precio, pero ello
lievaré la reserva del dominio de 1a cosa por parte del vendedor. La segunda fase, propia del derecho
romano clsico y en la que se sitian los ordenamientos que siguen la teorfa del tftulo y ¢l modo en
cuanto a las transmisiones de propiedad ( ejemplo Legislacién Espafiola ), es 1a de [a denominada
compraventa consensual y productora de obligaciones: la compraventa se perfecciona con cl
conscntimiento y desde entonces obliga a vendedor y comprador; al primero a la entrega de la cosa
vendida, y al segundo al pago del precio; asf la compraventa no transmitird inmediatamente la

propiedad de lo vendido, itard el pl » de la ga o traditio, entrega que en algunos
ordenamientos se configurard como un c b > ( derecho alemdn ) mientras que en otros
conservard la config i6n causal ( derecho espafiol ). Y la tercera fase de evolucitn es 1a de
Ia Hamada comp [ ] y traslativa de dominio, seguida entrc otros por los franceses,

italianos y mexicanos: la compraventa no s6lo se¢ perfecciona por ¢l mero consentimiento, sino que
opera inmediatamente el traspaso de la propiedad de la cosa vendida, por lo que la puesta en posesién

o it
m T SR
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" del comprador carccerd ya de la significaci6n traditoria propia de las legislaciones del grupo anterior.
Como podemos observar de lo dicho anteriormente ¢l elemento distintivo de las tres fases en cl
desarrollo de la institucion, ha sido el cardcter traslativo de propiedad del contrato, por lo que nos
resulta necesario profundizar en éste a lo largo de su avance histérico.

.- LA TRANSMISION DE LA PROPIEDAD EN LA COMPRAVENTA

Es indudable Ia necesided de plantear este punto en el tema que nos ocupa, porque como el
maestro Max Kaser nos ensefla, " La cuestién de cémo se encuentran vinculadas jurfdicamente
compraventa y transmision, ofrece un atractivo especial tanto desde el punto de vista hist6rico-jurfdico,
como desde ¢l dogmético. Nos hallamos aquf ante uno de los problemas centrales de todo ¢l derecho
privado, en el cruce entre ¢l derecho de las obligaciones y el derecho de las cosas".194

La compraventa es el contrato traslativo de dominio por excelencia, mismo que es producto de

una largs tradicién lgarnada de instituci germénicas, como €l registro piblico. Como

tal, precisa ser analizada desde sus albores hasta nuestros actuales cuerpos civiles, cifiéndonos
unicamente a los contornos fundamentales,

a).- Derecho Romano Arcaico y Cldsico: En derecho romano el contrato es fuente de
obligaciones dnicamente, raz6n por la cual, la compraventa no transmite la ﬁropicdad sino solamente la
posesién apta e idénea para obtenerly. Sin embargo, tanto en el derecho arcaico como en ¢l clésico,
destacan tres figuras que sirven para lu isién dc la propiedad: la mancipatio ¢ in jure cessio que
son solemnes, y 1a traditio que no observa formalidad.

i.- La mancipatio cra un negocio formal reslizado “ per acs ct libram”, esto es, por cobre y
balanza, en el que el adquirente cogfa con su mano 1a cosa y la declaraba suya conforme al derecho

civil, por haberla comprado con ayuda del cobre y Ia bal en pr ia del cnaj y cinco
testigos de asistencia, delante de un "librepens” o asi de bal y siendo aplicable solo a "res
mancipi”, 195

Gayo196 ja apunta como una imaginaria "venditio" por realizarse Ia isién de 1a propiedad

a cambio de una pequefia moneda de cobre que se paga en el mismo momento de aquella.

194.- Kaser Max, ” C y de iodad en el Derecho Romano y en Ia Dx ica Modema *; Publicaci de
los Seminarios de Ia Facultad de Derecho de 1a Universidad de Valladolid, Espafia, 1962. p4.

195.- Kaser, ob. cit. p.10.

196.- Citado por Kaser, ob. cit. p.10.
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Kaser estima que: " No obstante esta declaracién formal junto con ef empleo de la balanza y el
hecho de que se afiada un "librepens”, permiten inducir que en la época primitiva romana se pagaba un
precio efective y que el acto s¢ remonta a una época en yue el dinero consistfa en barras de metal sin
acufiar, que se pesaban en el momento del pago. De este modo, la " mancipatio” era en la €poca
primitiva una compraventa al contado que englobaba tanto el acuerde sobre el intercambio que se
pretendfa efectuar, como la inmediata atribucién de la mercancfa y el precio. La causa de la
compraventa estaba unida a la trunsmisién formando un negocio tinico,"197

Lo anterior debe entenderse, como que 1a mancipatio en sus orfgenes tuvo un funcionamiento
idéntico o al menos similar al del contrato de compraventa actual, pero que ya en tiempos posteriores
se simboliz6 el precio, de tl manera que lo que primitivamente fue una compraventa, derivo en un
negocio de transmisién de propiedad para diversos fines, como la constitucién de dotes, donaciones,
daciones en pago, etc.

Kaser apunta que "La causa formal de la mancipatio, por tanto, era siempre la compraventa; la
finalidad & 1a que en realidad servfa,... no tenfa influencia sobre su eficacia, De aquf se desprende que la
mancipatio clfsica estaba destigada de la validez de una verdadera relacién causal; esto lo expresamos
diciendo que 1a mancipatio cs abstracta. 198

il- Respecto a la "in jure cessio ”, otra de las formas de transmisidn de propiedad, se sabe que
cra un acto que sc llevaba a cabo "in jure" ante un magistrado, en el que el adquirente alegaba la
propiedad de la cosa objeto de la adquisicién, conforme a las leyes de la ciudad, pretensién que no era
contrariada por ¢l enajenante, transmitiéndose asf el dominio. Era en suma un juicio reivindicatorio
fingido cuya principal ventaja ¢ra la de proporcionar un excelente medio probatorio de la propicdad.
Kaser comente que: * También la in jure cessio fue considerada como abstracta; el fundamento jurfdico,
punto de partida de la ejecucion, no es visible en el negocio; de ahf que tampoco tuviera significacion
jurfdica la propiedad del adquirente, que confirmnada por €l poder estatal no podfa ya ser puesta ¢n tela
de juicio por un defecto de 1a causa  léuse causa eficiente ).199

iii.- Finalmente, la mds importante figura traslativa de propiedad en ¢l derecho romano, es Ia
“traditio” que supone un “tradens", que ¢s quien se deshace de Ia posesidn, y el "accipicns” quien es
quien cobra poder sobre la cosa recibida.

La traditio es utilizada inicialmente para las cosas que no estdn sometidas al régimen

197.. Kaser, ob. cit. p.11.
198.-Kaser, ob, cit. p.12,
199.- Kaser, ob, cit. p.13,
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mancipatorio o del in iure cessio, pero después se extendi6 a las res mancipi en virtud del Ius Honora-
rium. Su funcionamiento dependfz de la observancia de dos condiciones: Ia intenci6n de enajenar o de
adquirir, y la entrega de la posesién de Ia cosa por el "tradens” al "accipiens”, traditiv prop

dicha, 200

Respecto de la intencién de enajenar y adquirir ( causa final de la compraventa ), podemaos decir
que fue Ia regla general en 1a traditio, porque en caso de obligacion inexistente y soiventada, de causa
ilfcita o falsa causa, la propicdad sc transmitfa con independencia del fin subyacente de las partes. Este
fenémeno ha hecho polemizar a destacados estudiosos del derecho romano, desde Ja glosa media hasta
nuestros dfas. 201

Esa intencién de enajenar y de adquirir se conoce con el nombre de “iusta causa traditionis";
podfa consistir en una constitucién de dote, una donacién, un compraventa y actualmente s¢ discute si
podrfa basarse en un tfulo putativo,

Es asf como en el derecho romuno de esta €poca se ticnen dos negocios traslativos abstractos,
la mancipatio y la in iure cessio y uno causal, I# traditio, que tendrén un desenlace fatidico al final det
Imperio.

Ahora bien decfamos al principio de este apartado que los contratos en derecho romano sélo
eran generadores de obligaciones. Sc nos p asf, en la época clésica, una compmvenu{ despro-
vista de efectos reales, en la que el “venditor™ habrd de procurar al “emptor” una poscsién duraders y
pacffica, a fin de que por el simple transcurso del tiempo obtenga. la propiedad; para ello el “venditor”
habrd de entregar la cosa, estipular la clfusula de eviccién y obligarse al sancamiento por vicios
ocultos.202 Aungue la obligacién del vendedor sea Ia de entregar 1a cosa ( tradens) y no de transmitic
su propicdad (datio), sin embargo, la adquisicién de la propiedad es el fin natural de la compra, en
consecuencia, la "bona fides" exige que el vendedor haga todo lo necesario para que el comprador
adquicra la propiedad y por tanto si la cosa s mancipable, ¢l comprador puede exigir que le haga
mancipacién o "in jure cessio” de la cosa vendida o de la cuota que et vendedor tenga sobre la
misma.203 El vendedor cumple su obligacién cuando entrega la cosa vendida, aunque esta no sea suya,
pero responde si el verdadero propictario vence judicial al prador (evictio). Esta
responsabilidad por ¢l hecho de la eviccién no pertenece propiamente a la naturaleza originaria de la

200.-Kases, ob. cit. p.18.

201.- Kaser, ab. cit. p.19.

202.- Kuser, ob, cit. p21.

203.- DOrs Alvaro, “Derecho Privado Romano”, Editorial "Ediciones Univervidad de Novarra®, S.A., Pamplons, Espafis, 1983,
p.555.
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compraventa, contrato Hpicamente mercantil, que versa sobre cosas a prcpésuo de las cuales no se
plantea la cuestidn de propiedad, sino que s¢ impone al vendedor medi F peciales
afiadidas al contratw 204

Como hemos visto se trata de un contrato ya regulado por el derecho romano, pero incapaz de
transmitir la propicdad.

b).- Derecho Romano Vulgar y Justinianco: Afirma Kaser en su excelente monograffa: " Con el
paso a la €poca post-cldsica se produce un cambio notable, Tras ¢l fin de Ia jurisprudencia cldsica, sc
enscfiorea de Ia parte occidental del Imperio Romano, €l derecho vulgar, esto es, un Derecho que, s
bien es todavfa romano, desciende a un bajo nivel cientffico, Este derecho vulgar, vuelve de nuevo, al
estadio de fa compraventa al contado. La mancipatio y Ia in iure cessio cacn en desuso; y la traditio
pasa también a segundo plano. Ahora, lo decisivo es la compraventa que se ejecuta inmediatamente, as{
transmitiendo fa propiedad. Con e¢llo se sacrificé la distincién cuidadosamente elaborada por los
TOMAanos, entre neg causal y el negocio obligatorio y el negocio real,
anflogamente a como sucedfa en la época primitiva con la mancipatio, a la que hemos caracterizado
también de venta simbélica al contado...El derecho vulgar llega a ser ls forma de manifestacién del
derecho romane en el Imperio de Occidente, Tras la cafda de éste en el siglo V, sigui6 vigente el
derecho vulgar en los reinos de los Visigodos, Ostrogodos, Burgundos y Véndalos..."203

En cuanto a Ia labor Justinianea, ante todo debemos recordar que por provenir de un
Emperador de Oriente, emplea una técnica propia. En efecto, Justiniano tiene el mérito de rescatar
instituciones del perfodo cldsico, hasta los lfmites que su propia realidad hist6rica Je permiti6; es asf
como restaura la traditio clsica, pero siguiendo la doctrina de oriente, no ve en la “justa causa
traditionis™ una condicién esencial para que opere la tradicién, ya que solo basta la voluntad del
cnajenante de transmitir la propicdad, esto s el “animus transferendi dominii*, 206

Ezs asf como la traditio cldsica, siendo un negocio causal, sufre una primera modificaci6n, ya no
es la intencién de enajenar y adquirir, es decir, "iusta causa traditionis”, sino simpl la i i6n
de enajenar.

Posteriormente Justiniano en el Corpus Iuris Civilis, junto al "animus transferendi dominii”,
habrd de conservar expresiones cldsicas que solo son cohcrentes con la “iusta causa traditionis"; y mis
aun, en textos clésicos se suprime la palabra mancipatio y se reemplaza por la de traditio. 207

PRy

204.- D'Ors, ob, ct, p555,
205.- Kaser, ob. cit. pp. 22 2 25,
206.- Kaser, ob. cit. p.25.
207.- Kaser, ob, cit. p.25.
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El resultado es el siguiente: del Corpus Iuris Civilis se desprenden dos tipos de tradiciones, una
causal y otra abstracta; s decir, una en la que la transmisién de la propiedad depende de la validez del
negocio que Ie dio origen, y una traditiv en la que la transimisién del dominio no depende del negocio
subyacente.208

En relaci6n al contrato de compraventa, en el perfodo Justinianeo, s incluye como clfusula
natural del mismo la obligacién de responder por el saneamiento para el caso de evicci6n, por lo que si
el vendedor no desea ligarse de esc modo tendra el comprador que renunciar a su derecho y pactarse

dicha in, 209

Hasta aquf hemos visto ya la evolucién del contrato de compraventa en
de la propiedad. Las tres fases de evoluci6n a que nos referimos al principio de este capftulo se
encucntran expresadas en el derecho romano, toca ahora recorrer las legislaciones en derecho
comparado para ubicar cada una de estas ctapas en ¢l mundo contempordneo y los efectos que
actualmente produce cada tipo,

©).- Legislaciones Contermg :

i.- Derecho Alemén.- La compravents en el C6digo Alemén dc 1896-1900 se encuentra definida
en el artfculo 443 en los términos siguientes: * Por el contrato de venta se obliga al vendedor de una
‘cosa a entregar €sta al comprador y transmitirle Ja propicdad. El vendedor de un derecho sc obliga a

itir €ste al comprador, y cuando ¢l derecho implique la posesién, a entregarle la cosa. El
comprador estard obligado a pagar al vendedor el precio convenido y a admitir la entrega de la cosa
vendida ".210

Encontramos a primera vista una peculiarided de la p en que dada la

daccién del precepto legal do, una es la obligacién de gar 1a cosa y otra es la de transmitir
la propicdad, Esto Is dificre de la compraventa romana en que 1a transmisién de la propiedad no es una
obligaci6n, por cuanto el contrito no puede cumplir con esta finalidad,

Por otro lado en el derecho civil alemdn se distinguen dos regfmenes, segin que la venta recaiga
sobre muebles ¢ inmuebles; para los primeros se exige la ga de la posesi6n en los inos del
artfculo 929, para que opere la isién de la propiedad, luego no basta ¢l simple acuerdo
de voluntades de las partes para que opere el traslado del dominio, sino que es indispensable la entrega
de Ia cosa, cs decir la " traditio ", Para los inmuebles se exige el registro en cumplimiento de lo

¥
PYYS

ala isién

208..- Kaser, ob. cit. p.25.

209.- D'Orx, ob. cit. p.SS6.

210.- Aguilar Salazar, Joat, " Los cfecton de la ventk do coss ajenas ", Tesis Profesional para obtenier el titulo de Abogado en Ia
Escuela Libro de Derecha. Mé&xico D.F. 1979, . 10,
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dispuesto por el artfculo 873, y ademds la declaracién de las partes presentes ante la Oficina de 1a
Propiedad en el sentido de que es su voluntud que opere la transmisién de la propiedad en observancia
del artfculo 925. 2f1 Entonces se concluye que para los i bl p busta un do de
voluntades sobre precio y cosa, para el traslado del dominio, ya que éste se dard por un acto ulterior,

Es claramente visible el principio de publicidad que domina la compraventa de bienes inmuebles
en el derecho alemidn y cuya finalidad es evitar o limitar el nimero de casos en que pese a la inscripcién
en cl registro, la propiedad no sc transmita y resulte ia la compraventa.212

Entonces el contrato de compraventa en el égimen legal alemdn, es de cardcter real, ya que se
perfecciona entregando la cosa, de tal manera que poco importa que el vendedor al momento de
celebrarlo, tenga capacidad de disponer el bien vendido. En ese orden de ideas podemos afirmar, que 1a
obligacién de transmitir la propiedad no precisa solventarse concomitantemente a [a celebracién del
contrato, ya que puede diferirse el cumplimiento sin que esto sea ilfcito.

Por otro lado, entre el acuerdo de voluntades de las partes y Ja transmisi6n de la propiedad, no
existe una relacién causal inmediata, de tal manera que se trata de dos negocios diferentes aunque
complementarios entre sf, pudiéndose equiparar este fenémeno al que se suscita en los tftulo de crédito
y su relaciéin causal. A esto le podrfamos llamar contrato abstracto en oposici6n a contrato causal.

Se concluye pues que 1a compraventa alemana, es de cardcter real y abstracto. Esta propiedad

‘de la venta germana nos hace recorder la " mancipatio " y la " in iure cessio " romanas de la época
clésica, y ala " traditio " justinianea.

Ahora bien, Ia abstraccién o autonomfa que existe entre el acuerdo de voluntades de los
contratantes y el acto por el que se transmite la propiedad, nos puede llevar a concluir, que la validez
de éste iltimo acto no esta fincada en la validez del primero ni viceversa, es decir que puede €l contrato
ser nulo, pero a pesar de ello la transmisién de la propicdad sea vélida. Podemos contestar a ello, que sf
podria darse csc supuesto, pucs s6lo basta recordar que en la™ traditio " del derecho romano, existie-
ron tres excepeiones al principio de 1a "justa causa traditionis", y que lo fueron, una en caso de pago de
lo indebido, segunda en caso de una falsa causa y tercera en caso de causa ilfcita. Lo anterior, sin dejar

" de reconocer que estas excepeiones han sido debatidas en la doctrina pasada y actual, y que por lo
mismo, de mids el de juicio por desconocimiento total de la legislaci6n alemana. Sin
embargo, creemos, que el acto de tr itir 1a propiedad y el de dar el precio y la cosa, pese a su
independencia causal, no pueden estar tan desvinculadas entre sf, que pueden existir por si solos cn la

211.- Aguilar Salazay, ob. cit. p.10.
212.- Aguilar Salazar, ob. cit. p.11.
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atm6sfera jurfdica; necesariamente esa contraposicion debe ser menor de lo que podamos imaginar,
porque de lo contrario § como podrfamos hacer valer el dolo, la violencia o una prohibicién legal 7, y
por ¢l otro lado jque equidad existirfa en aquel negocio en el cual nunca se adquiricra la propiedad por
cualquier causa, habiéndose pagado un precio por la misma ?

Visto lo anterior, no podemos dejar de reconocer que la compraventa alemana es el resultado
de una interpretacién bastante distinta a 1a que hizo el legislador francés de la tradicién romana.

ii.- Derecho Espafiol.- Por lo que se¢ refierc a la comp pafiola, deb partir del
artfculo 609 del Cédigo Civil de 1889, en el cual se di quelatr isién de la propiedad operard:
“II. Por consecuencia de ciertos contratos mediante la tradicién”. Dicha tradicién puede suplirse por
documento piblico o por ¢l consentimiento de las partes.213

Dentro de los ciertos contratos que transmiten la propiedad mediante la tradici6n, esta la
compraventa, contrato destinado para tal efecto desde el Proyecto de 1851 de Garcfa Goyena, con un
capftulo especial * Del Contrato de Compraventa *, localizado en el titulo VIT del Libro IIT * De los
Difercates Modos de Adquirir la Propiedad ".214

La compraventa espafiola halla su § en a2 " traditio " romana de la época
clésica, ¢ incluso su funcionamiento traslativo de dominio es ignal, es decir, es necesaria un “justa

P {3

causa traditonis" o 4nimo de enajenar y adquirir, y ademds el acto de entregar la cosa cuya p'mpicdnd
s¢ va a transmitir,

En atencién a lo anterior podemos decir que en Derecho espafiol, sc distingue a la
romana cldsica, entre el acto obligacional (contrato) y el acto real (tradicién). Es pues la compraventa
espafiola un contrato real, pues no sc perfecciona, mejor dicho no se transmite 1a propiedad sino hasta
que se entrega la cosa, ya material ya virtual pero todavfa més, al igual que la "traditio”
romana clésica, es condici6én que el acto real dependa del acto obligacional, de tal manera que existe
una relacién causal perfectamente sincronizada. -

Podemos clasificar entonces a Ia compraventa espaitola como un contrato real y causal.

Esta dependencia entre ¢l contrato y 1a tradicién hacen que la una y otra necesariamente tcngan
un cardcter lfcito para su perfecta sincronfa, ya que de otra forma el podrfa ser lado o la
tradicién ineficaz.

iii.- Derecho Francés.- Nos toca ahora analizar la compraventa francesa, misma que presenta

213.. Aguilar Salazar, ob, cit. p.13.
214.- Aguitar Salarar, ab. cit. p.13.
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caracterfsticas propias y que constituye por otro lado el polo opuesto a la compraventa alemana.
Siguicndo a Ourliac215 ¢n su estudio sobre el derecho franco, nos dice * es un derecho poco avanzado
que distingue mal el contrato de venta creador de 1a obligacion y Ia transmisién de Ia propiedad; no se
conoce el acto a término sino el acto al contado, con eficacia inmediata; adem4s individualiza mal los
disti [ : por ejemplo, la venta, fa permuta y la donaci6n..Las capitulares carolingias
(BORETIUS, 1, 149) desaprucban los pagos anticipados...No se distingue la venta de la donacién. El
&cto que se funda cn 1a entrega inmediata del objeto sc presenta como un contrato real...Como contrato
de eficacia inmediata, la venta se idera hasta el siglo XII en muchos casos como un contrato real;
no se considera firme hasta después de la entrega de la cosa o el pago del precio. La necesidad del
factor tiempo ap 4 cuando 1a préctica imponga la conclusién de ventas a crédito o de ventas con
entrega posterior. Es entonces cuando se el cardicter cc 1 del contrato y su misién de
crear obligaciones. El articulo 1583 del C.C. francés supondr4 el fin de esta evolucién: La venta se
perfecciona y la propiedad se transmite al comprador "aunque todavfa no se haya entregado la cosa ni
pagado el precio”.."

El principio contcnido en el artfculo 1583 del C6digo Civil franoés no se limita a la
compraventa, sino también anima al previsto ¢n el artfculo 983 respecto a la donacién. Por otro lado.
del artfculo 1138 se desprende el principio de que, Ia obligacién de entregar una cosa, surge por cl
mero consentimiento de las partes convirtiendo al acreedor en propietario sin que para ello se requiera
de entrega de la cosa, ni 1a observancia de formalidades especial

Desde luego que cn este principio de que en el perfecci i de la obligacitn opera ya la
transmisién de propiedad, existen cxcepciones como las de la compraventa genérica, en la que la
propiedad sélo tiene lugar cuando se individualiza 1z cosa, segtin se dispone en los artfculos 1585 a
1587. También es una excepei6n la venta con apl [ ional de la & isién de
propiedad.217

Esta solucién que en la exposicion de motivos del Cédigo Civil de 1804 se consideré como Ia
més justa, fuc clogiada, como posteriormente criticada. Asf Laboulaye218 nos dice: " Lo que llama
nuestra atencién, es el carfcter determinado que las leyes romanas habfan dado a la propiedad y la
distincién establecida entre el derecho de iedad y la obligacién; distincién fund 1 e

oy

importante en el derecho...L.a propiedad afecta di las cosas que son objeto de ellas, es un

¥

en la ng lidad de los casos.216

213.- Citado por Aguilar Salazar, ob. cit. p.t4.
216~ Aguilar Salaza, ob, cit p.15.
217.- Aguilar Salszat, ob. cit p.15.
218.- Citado por Aguilar Salazar, ob. cit, p.17.
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derecho inmediato y absoluto que ticne asf en favor como ¢n contra, y que todos estdn obligados a
respetar...Ja obligacién por el contrario no afecta de manera alguna la cosa sino la persona obligada; es

"un derecho relativo que no tienc valor alguno sino en favor de uno solo y solamente contra la persona

" obligada; en una palabra, un derecho puramente personal...No corresponde pucs a Ia obligacién hacer
nuestra la propiedad o un derecho, sino solamente obligar a una persona a damos una cosa © hacer o
procuramos un servicio...De aquf las costumbres de no dejar inciertas las transmisiones de propiedad, y
de hacerlas con alguna solemaidad o al menos de una manera bastante positiva para que no sea posibie
dudar en que manos debe hailarse legalmente ] dominio...En la Edad Media como en todas las épocas
la Iey exigi6 siempre y en todas partes Ia publicidad de las isiones de propiedad...El Cédigo Givil
es ¢l primero que ha desconocido esta juiciosa distincién confundiendo la obligacién y la propiedad (
artfculo 1138 )...dcja oculta 1a transmisién de Ia propiedad...1a propiedad no puede quedar oculta como
Ia obligacién que es un contrato entcramente personal..al fin serd necesario volver a la doctrina
romana.”

Lo anterior deju entrever lus dificultades précticas de 1a compraventa francesa, pues es bien
cierto que al permitirse ¢l traslado de dominio, se ia de > a la publicidad del tréfico de
los derechos reales, esto ¢s, renuncia a hacer ostensible hacia afuera, hacia terceros, las modificaciones
de los derechos reales.219

Resumiendo, la compraventa francesa es de carfcter consensual y causal, y a virtud de ello
basta el simple acuerdo de voluntades entre precio y cosa para que, aunque no sca pagado ¢l primero,
ni entregada la segunda, la propiedad se transmita por simple efecto del contrato al comprador.

Esta situacién de confusi6n entre el acto traslativo y la obligacién ha trafdo como consecuencia
que se confunda el objeto de la compraventa con la causa de la misma y con cllo una confusién cn la
aplicaci6n de estos a la hora de d ia del negocio, como lo
veremos més adelante,

iv.- Derecho Mexicano.- Es curioso sefialar como i6n se a imbuida de la
tradici6n francesa, porque si bien es cierto que el México independiente trataba de desvincularse de
todo aquello que tuviese el sello ibérico, no podemos ver la razén de que s hubiese escogido la
legislacién francesa como e modelo regulador de Ia compraventa, sobretodo si se considera que las
ideas de] Cédigo francés llegaron a los redactores del Cédigo de 1870 a través del Proyecto de Cédigo
civil Esp de 1851 claborado por Fl io Garcfa Goyena, en el que segin ya vimos, la

1 la eficacia y la inefi

tamic]

219.- Kater, 0b. ¢it. p.29,
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compraventa no transmite la propiedad por simple efecto del contrato, siendo csto més acorde con el
derecho romano .

Podemos atrevernos a conjetura que de algin mudo en squellos tiempos debieron existir
conocedores del derecho romano, y que seguramente hubieron de dilucidar la configuracién traslativa
de dominio de la compraventa por ¢l simple acuerdo de voluntades. Que el legistador de 1870 debi6
haberse sometido a una ardua labor al tener en cuenta la tradicién hispéinica que impregnaba el nuevo
continente en todos sus 6rdenes, pero que definitivamente, la hubo de acoger en un plano secundatio,
quizds porque Francia era el modelo liberal en todos los campos y era digna de emularse.,

El cédigo civil de 1870 defini6 a la compraventa en el artfculo 2939 asf: "La compraventa cs un
contrato por el cual uno de los contrayentes, se obliga a ferir un derecho o a gar una cosa y el
otro a pagar un precio ciesto en dinero”,

La redaccién del artfculo antes transcrito permite hacer ciertas observaciones de primera
intenci6n: mientras que en los derechos la propiedad pasa por simple efecto del contrato, en las cosas
es indispensable la entrega, la tradicién. Sin emburgo el artfculo 2946 del mismo Cédigo establecfa: "La
venta cs perfecta y obligatoria para las partes por el s6lo convenio de cllas en la cosa y en ¢l precio,
aunque la primera no haya sido entregada, ni ¢l segundo satisfecho.”

La definicién del artfculo 2939 del C.C. de 1870, cstaba indudablemente mal redactada, igual
‘que 1a de su antecedente francés en el artfculo 1582, solo que mientras que en esta dltimo la aclaracién
venfa acto seguido en el artfculo 1583, en nuestro Cédigo di6 siete los desp

Finalmente, el artlculo 2950 del cuerpo civil comentado, disponfa que desde el momento en que
1a venta sc perfeccionaba conforme a los artfculos 1392, 1552 y 2946, cada contratante podfa exigir del
otro la satisfaccién de la obligacion, El 1552 se referfa a la transmisién de propicdad sin necesidad de
lradlcldn en caso de cosas detcrmmadas o individualizadas; el 1553 a que las especies indeterminadas

certidumbre y def inacién para el traslado de dominio. 220
El Cédigo Civil de 1884, recoge las mismas ideas que el de 1870 en su artfculo 2818.
E! Cdédige Civil de 1928, define a la compraventa en su artfculo 2248 e¢n los siguientes
términos: "Habrd compraventa cuando uno de los contratantes sc obliga a transferir la propiedad de
una cosa o de un derecho, y ¢l otro a su vez, se obliga a pagar por cllos un precio cierto y en dinero.”

Es de notarse que en esta definicién ya no se emplea la expresi6n “...0 gar una cosa...”,
que el artfculo 2939 del C6digo de 1870y ¢l 2811 del de 1884, empleaban en su definicién. Ahora solo

!

220.- Agullar Salazar, ob. cit. p20.



sedice "...s¢ obliga a transmitir,..".

El ilustre maestro Lozano Noriega22!, comentando esta definicién en su extraordinario libro
dedicado a los contratos, nos ensciia: "..Adem4s nuestro citado artfeulo ha sido tornado del 1323 del
Cédigo Civil Argentino, y con esta peculiaridad, que en éste dltimo Cddigo la compraventa no cs
traslativa de dominio, a pesar de que en la definicién del contrato se define en funcién del efecto
traslativo de dominio, porque en Derecho Argentino los derechos reales sélo pueden transmitirse
mediante la entrega de la cosa; el contrato de compraventa es un contrato real, por si mismo no
wansrmite la cosa; sc necesita la entrega de ella; para que se transmita el dominio se necesita
tradicién..."

Es cicrta la afirmacién anterior, porque ¢l artfculo 577 de dicho ordenamiento dispone
expresamente que " Antes de la tradicién de la cosa, el acreedor no adquiere sobre ella ningiin derecho
real”, siguiendo en ello a la legislacién espafiola, la compraventa argentina es de carécter real, no
consensual, porque no transmite la propiedad por el simple efecto del contrato como entre nosotros.

Volviendo a nuestra definicién de compraventa, decfamos que en ésta se utiliza "...sc obliga a
transferir...” y no "..se obliga a transferir un derecho y a entregar una cosa..." como los Cédigos
anteriores establecfan, Con esto liquid6 las confusiones e interpretaciones diversas a que daban lugar
las definiciones anteriores. ’

Lo anterior muestra que no es indispensable que la transmisién de la propicdad opere en el
momento de celebrarse el contrata, o sea que s pucde vender la cosa sin transferir su propiedad al
instante. Esto da lugar al cuestionamicnto acerca de si la transmisi6n de la propiedad es o no esencial
en nuestro Derccho. Al respecto y siguicnd al Doctor Lozano?22 concluimos lo
siguiente: ™..Si el contrato de compraventa fuese traslativo por su esencia, no podrfamos explicar
alguna modalidad de la compraventa, como [a compraventa con reserva de dominio. Si fuera esencial

en la compraventa la ransmisién de propiedad; esa sola pcion bastarfa para que no pudiéramos
considerar esa operacin como una comp Es, pues, un contrato traslativo de dominio por su
paturaleza...”

Aalidad

Ademds de la venta con reserva de dominio, kenernos otras que no tr iten la
propiedad en el acto de la celebraci6n del contrato, sino que este efecto traslativo se difiere en el
. ticmpo; tal ¢s ¢l caso de Ia venta de géneros en la que el efecto real se leva al cabo hasta la

221.- Lozano Noricga, Prancisco, * Cuario Curso de Derccho Civil: Contratos ™, Asociacién Nacionial del Notariado A AC,
México, D.F. 1987, p.123.
222.- Lozano Noricgs, vb. cit. p.124.
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individualizacién de los mismos; la venta sujeta a peso, cuenta o medida; aquella en la yue el precio
exists pero adn falta por determinar; la venta con obligacion alicrnativa hasta que ¢l comprador gscoge
lacosa, 223
Contestada la p
modo natural, m4s no esencial en el contrato de compraventa, se concluye que la transmisién de la
propiedad cn ¢l contrato de compraventa es la regla general y que las excepeiones 8 cste principio, las
establece clarumente ia ley y las limita. Que dichas excepciones ni implican que el contrato de
compraventa no sea traslativo de propiedad, sino que se reficren tnic a que la obligacién de
transferir la propicdad puede ser diferida en los casos que contempla la ley. Es de considerarse

8 sobre la isién de l1a propiedad en ¢l sentido de que existe de un

entonces que "...La discusién acerca de si la compraventa es o no traslativa de dominio, tanto cn
Francia como en México, debe considerarse definitivaments liquidada, porque los tinicos argumentos
que hay para sostener la no tr isibilidad del dominio por virtud de la compraventa, se basan en la
definicién del contrato y ésta es una interpretacién incorrecta, puesto que debemos relacionar la
definicién con otros preceptos del Cédigo Civil que claramente demuestran el cardcter traslativo de la
compraventa..."224 En efecto, tenemos el famoso artfeulo 1796 que gra el lismo como
regla general y el formalismo como excepcion; ¢l artfeulo 2014 que dispone quc'cl traslado de la
propiedad se verifica por mero efecto de los contratos, sin dependencia de tradicién natural o simbélica
y ¢l artfculo 2249 que dispone: " Por regla general, la venta es perfecta y obligatoria para las partes
cuando se ha convenido sobre la cosa y su precio, aunque s primera no hubiera sido entregada, ni el
segundo satisfecho,"

Como Gltima conclusién, podemos afirmar que la compraventa en México, es consensual y
causal; traslativa de propiedad por naturaleza.

IL- LA COMPRAVENTA COMO NEGOCIO JURIDICO

Habfamos determinado en ¢ capftulo primero de este trabajo, la importancia de la voluntad en
el hecho generador y en la produccién de las consecuencias jurfdicas, como los elementos distintivos
del negocio jurfdico. Habléb de la juncién que se debe dar entre el hecho y ¢l supuesto

d}

normativo para que s¢ produzca a relacin jurfdica, vinculante entre las partes. Hicimos hincapié en el

221.- Articulos 2018, 2257,2253 y 1962 del Cédigo Civil pars ¢ Distrito Federal,
‘224.- Lozano Noricgs, ob. cit. p.127y 128.



-92.

concepto de elemento y su importancia para determinar la eficacia o incficacia del negocio y de esta
forma admitir o no su relaci6n jurfdica. Toca ahora aterrizar esas ideas tan vagas y abstractas en un
negociv jurfilico ampliaments conocide como lo es la compraventa; por lo quc iniciarcmos por afirmar
que la compraventa es un negocio jurfdico, ya que la relaci6n jurfdica que se pretende crear entre el
individuo que vende y el que compra, depende absolutamente de la voluntad, en la realizacién de la
conducta generadora del hecha, como en la produccién de sus consecuencias, Este negocio, como tal
tiene caracterfsticas y elementos propios de todo negocio, por lo que la siguiente etapa de este
apartado comresponderd a la clasificacitn del mismo y a la determinacién de sus elementos.

A.- Clasificacién de la Compraventa.

La compravents es un negocio jurfdico bilateral, ya que requiere de la concurrencia de dus
voluntades para producir efectos jurfdicos. Los neg jurfdicos bil les les 1l S ¢
El convenio en general es todo acuerdo de voluntades que tiene por objeto crear, modificar, transmitir
o0 extinguir derechos y obligaciones. Los convenios que crean y transmiten derechos y obligaciones
toman ¢l nombre de contratos. De aquf que la compraventa sea un negocio jurfdico que llamamos
contrato,

El contrato de compraventa lo define Lozano Noriega223 de la siguicnte manera: * Es un
contrato en virtud del cual uno de los llamado vendedor, sc obliga a transferir la propie-
dad de una cosa o Ia titularidad de un derccho; y ¢l otro ¢ Hlamado dor, se obliga a
pagar un precio cierto y en dinero.”

El mismo maestto Lozano226, clasifica este contrato dentro del cuadro general de la
clasificaci6n de los contratos como un contrato bilateral o sinalagmatico, porque engendra obligaciones
recfprocas, que fundamentalmente son; a cargo del vendedor, transmitir ¢l dominio de la cosa; a cargo
del comprador, pagar un precio cierto y en dinero. Por otro lado s un contrato Oncrose porque se
estipulan derechos y gravdmenes recfprocos; para el vendedor, el provecho es ¢l pago del precio, el

gravamen cs transmitir la propiedad; para cl comprador, el provecho es adquirir 1a cosa, ¢l gravamen,
pagar ¢l precio. Como contrato oneroso decimnos que es por regla general conmutativo, porque desde
que se celebra el contrato las partes estén en posibilidad de detcrminar el cardcter ganancioso o
perdidoso de cllas. Pero en ocasiones excepeionales s compraventa puede ser un contrato aleatorio,
por cjemplo, la pra de esg o la renta vitalicia, También la compraventa por lo general es

consensual si se trata de bienes muebles y formal si se trata de i bles. Ademis el )y de

225.- Lozano Noricga, ob. cit. p97.
226.- Lozano Noricga, ob. ¢it. p.101.
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compraventa ¢s un contrato principal porque tiene autonomfa jurfdica propia y no depende de otro
contrato. Es un contrato generalmente de ejecuci6n instantdnea, aunque puede ser de ejecucién
escalonada, por ejemplo la venta por suministro. Es un contrato definitivo en oposicion al preparatorio
y por \ltimo es un contrato simple en oposici6n a los complejos porque engendra obligaciones propias
de un solo contrato nominado.

B.- Elementos de la Compraventa,

Una vez expuesta lu clasificacién del contrato dc compraventa, pasemos a la determinacién de
sus elementos.

La compraventa como yu lo vimos es un negocio jurfdico y como tal debe reunir ciertos

1 )S para su exi ia y validez jurfdica, los cuales cn ¢l primer capfiulo de este trabajo deter-
minamos. Ahora nos toca aplicar esos clementos al contrato especifico, por Io que tenemos que Ia
comy tiene como el s de exi ia & 1a voluntad y al objeto, y como elementos de validez

a la capacidad, la ausencia de vicios cn la voluntad, la licitud y la forma. El elemento de la causa lo
trataremos después en otro apartado.

i.- Elementos de existencia de la Compraventa.

8).- Voluntad.- Es la voluntad la creadora de la vinculacién jurfdica en la compraventa, de ahf
su cardcter de negocio jurfdico, pero esta voluntad debe ser doble, es decir debe provenir de las dos

* partes que contratan, de ahf que su cardcter es el de un acuerdo. El acuerdo de voluntades forma el

consentimiento, sin embargo esto no obsta para que cada voluntad conserve sus caracterfsticas propias,
es decir cada uno de los contratantes deberd obrar con discernimiento, intencién y libertad,
manifesténdola ya sea de un modo expreso o técito segiin lo disponga la ley. El consentimiento en la’
compraventa no es mds quc el acuerdo de voluntades entre comprador y vendedor respecto de la
celebraci6n de ese contrato con su efecto traslativo de propiedad, consentimiento que abarca,
necesariamente, los objetos del contrato; es decir, comprador y vendedor se ponen de acuerdo en que
éste enajenard, transmitird el dominio, la propiedad de Ia cosa o del derecho a favor del comprador,
quien a su vez, ransferird la propiedad del precio al vendedor.227

Este consentimiento debe abarcar tanto ¢l contrato mismo como su objeto ( de lo contrario hay
error obstdculo ) asf como sus modalidades como plazo o condicién ( de lo contrario s¢ entiende lisa y
llana ).

b).- Objeto.- Este elemento cn la compraventa, cs doble, ya sea desde ¢l punto de vista del

227.- Lozano Noricga, ob. cit. p.107.
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vendedor como la cosa que esta obligado a transmitir en propiedad como desde el punto de vista del
comprador como ¢l precio que debe satisfacer.

Es por lo anterior que debemos estudiar ¢l objeto de la compraventa por separado, iniciando
con el objeto del vendedor para continuar con el del comprador.

Objeto del vendedor.- Si decimos que el objeto del negociv puede consistir en la prestacién de
cosas 0 hechos lo primero que tenemos que determinar es si el objeto del vendedor en el contrato de
compraventa es una cosa o un hecho para determinar sus requisitos. En este punto la doctrina
undnimemente se ha inclinado por afirmar que el objeto del vendedor en la compraventa, consiste en
una prestacién de cosa, por 1o que Ja misma debe reunir los requisitos que mencionamos cn el capftulo
primero de este trabajo, es decir, debe existir en la naturaleza, estar determinada o ser determinable en
cuanto a su especie y por dltimo estar en el comercio.

En relacién al primer requisito, es decir en cuanto que 1a cosa debe existir en la naturaleza, el
primer problema se nos presenta con las cosas futuras, y sobre esto el artfculo 1826 del c6digo nos da
1a solucién al permitir que las cosas futuras puedan ser objeto de un contrato. No es necesario,
indispensable que en ¢l 0 en que se celebre el contrato de compraventa exista ya la cosa o ¢l
derecho; basta con que la cosa o el derecho estén llamados a existir para que puedan vélidamente, ser
objeto del contrato de compravcn!a.ns '

En relaci6n a esta situacién cube, segiin el Doctor Lozano229, distinguir tres situaciones:

1.- El comprador en realidad esta adquiriendo una expectativa de derecho, por ejemplo en la
compra de esperanza. Dispone ¢l artfculo 2309 del Cédigo Civil, "Si se venden cosas futuras, tomando
el comprador ¢l riesgo de que no llegasén a existir, el contrato es alcatorio y sc rige por lo dispuesto en
el capftulo relativo a la compra de esperanza,” El artfculo 2792 dice “Se Hama compra de esperanza al
contrato que tiene por objeto adquirir, por una cantidad determinada, los frutos que una cosa produzca
en ¢l tiempo fijado, tomando el comprador para sf el riesgo de que esos frutos no lleguen a existir, o
bien, los productos incicrtos de un hecho, que puedan estimarse en dinero.” En esta situacién el

comprador queda obligado sicmpre al pago del precio.

2.- El comprador celebra el contrato de comp! en la inteligencia de que, versando sobre
cosa futura, la cosa llegard a existir, A esto se Hama "compra de cosa esperada”. Consiste a diferencia
de la compra de esperanza, en que ¢l comprador solo pagard el precio si la cosa lega a existir. Este

Ty

tipo de compraventa esta sujeta a una Sn suspensiva, que iste preci. en que la cosa

228.- Lozano Noriega, ub. cit. p.109.
229.- Lozano Noricga, ob. cit. p.113.



-95-

llegue a existir,

3.- El contrato versa sobre cosas futuras pero solo csta sujeto a plazo. Aquf a diferencia del
anterior, ¢l comprador tiene dereche a quc una vez transcusrido e plazo s le entregue la cosa y si esta
no existe en esc momento el vendedor ha incurrido en moru y el comprador tendr4 1a doble accitn que
sefiala el artfenlo 1949, es decir, podr4 exigir el cumplimiento forzoso o la rescisién, en ambos casos
con el pago de los dajios y perjuicios.

Sin embargo la cosa puede no existir, ya sca porque nunica cxistié o porque habiendo existido
haya perecido totalmente, En este caso el resultado es el mismo, la cosa no existe y ¢l contrato que se
celebra respecto de clla no puede tener existencia jurfdica, ya quc falta uno de sus elementos
existenciales o esenciales, es decir el objeto. No existe propiamente una sancién para este caso, como
ya lo vimos en el capftulo tercero de este trabajo; el negocio inexistente no produce efecto legal alguno
sin que sea neccsario que el juez declare csta circunstancia. Sin embargo y de conformidad con Ia
jurisprudencia citada cn ¢l mismo capftulo, en nuestro pafs, el negocio inexistente producird los efectos
del negocio que se pretendi6 celebrar husta en tanto no declare un juez esta circunstancia. Tenemos
aquf un claro ejemplo de Ia falta de téenica jurfdica de los tribunales mexicanos que sin mds, borran de
un plumazo la misma y nos dejan al borde de Ia incongruencia sisterndtica de aplicacion legal. No
obstante lo anterior y siguiendo una I6gica interpretativa, si hubijese existido por parte del supuesto
comprador un acto de ejecucion al pagar el precio o parte de el, la accién que tendria para recuperar lo
pagado, serfa o la de enriquecimiento ilfcito o la de pago de lo indebido, siempre y cuando los
tribunales mexicanos no tomen la iniciativa de desvirtuar las fuentes extracontractuales de las
obligaciones.

Supongames ahora que al tiempo de celebrar el contrato, solo haya perecido 1a cosa de manera
parcial. Al respecto se plantea Ia primera cuestién acerca de Ia existencia o inexistencia del contrato.
Lozano Noricg3230 resuclve que el contrato existe, pero distingue dos situaciones sobre la validez o
invalidez del mismo:

Si la cosa habfa perecido parcial con ¢l conocimiento del prador, entonces la
compraventa cs plenamente vélida, ya que no hay vicio en su voluntad.
Si la cosa habfa perecido parciall sin conocimiento del comprador, entonces hay un vicio

en su voluntad y el contrato puede anularse, en virtud de que ¢l comprador pens6 celebrar la compra
respecto de un objeto x, con las caracterfsticas de ese mismo objeto, pero el mismo ha sufrido un

230.- Lozano Noriege, ob. cit. p.11t.
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deterioro,

Sin embargo si la cosa perecié después de celebrado el contrato, tenemos un contrato vélido y
solo nos remitimos a Ia teorfa de los riesgos regulada por In teorfa general de las obligaciones, en los
artfculos 2017, 2018 y 2021 del Cédigo Civil.

En relacifn al segundo requisito, es decir el que la cosa debe estar determinada o ser
determinable en cuanto a su especie, decimos que una cosa determinada es aquella que puede
identificarse en su individualidad. Una cosa determinable es aquella que en ¢l momento de la
celebraci6n del contrato no puede ser identificada en su individualidad pero que se pucde hacer
determinada por ciertos procedimientos.

En relacidn a la especie, se dice que la misma es una limitacién del género, ya que serfa absurdo
celebrar un contrato sobre géneros, como o vimos en el primer capftulo de este trabajo siguiendo las
ideas de Baudry-Lacantinerie et Barde.

De acuerdo con los artfculos 2014 y 2015 del Cédigo Civil, en las cnajenaciones de cosas
ciertas y determinadas, la isi6n de In propiedad se verifica por mero efecto del contrato, en
cambio en las enajenaciones de alguna especic indcterminada, la transmision de 1a propiedad no se
verifica sino hasta que la cosa se hace cierta y deter d
caso es el comprador.

En relacién con el dltimo de Jos requisitos, es decir que la cosa s¢ encuentre en ¢l comercio, el
maestro Lozano nos ensefia que las cosas pueden estar fuera del comercio por su naturaleza o por

con imiento del dor, que en este

disposicion de la ley,
Estdn fuera del comercio naturalmente, aqucllas que no pueden ser posefdas por algin
individuo exclusi Al resp como ejemplo el aire, el mar, Esto no impide que un

individuo sc apropic de parte de esa cosa e introducirla al comercio, por ejemplo cuando se envasa
oxfgeno y se vende en tanques. Aquf lo que s¢ ha hecho es instaurar un procedimiento para reducir a
propicdad particular una parie del aire, lo cual no significa que todo el aire pueda pertenecer a una sola
persona.

Estén fuera del comercio por disposicitn de la ley aquellos bienes que el Estado a través de
una ley determina que no pueden ser poscfdos, apropiados por una p o grupo de T . Al
Tespecto encontramos un cantidad i de cjemplos, pero el que consid s como idéneo son las
drogas encrvantes, estdn fuera del comercio por disposicitn de 1a ley, ya que por si mismas pucden ser
objeto de compraventa, pero el Estado considera por razones de satud que las mismas no puedan ser
vendidas.
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En relacién a los derechos, hay alg que no pueden ser objeto de compraventa, ya sea
porque no ticnen un contenido patrimanial ( por ejemplo los derechos polfticos ) o porque aun tenién-
dolos, su transmisién cste prohibida por ser derechus personalfsimos, es decir aquellos cuyo ejercicio
esta ligado a 1a persona del titular (derecho de uso, de habitacién, patrimonio familiar, etc.)

Objeto del Comprador.- El precio es ¢l objeto de! comprador, cl cual debe reunir como
requisitos el de ser ciento y en dinero.

Precio cierto, nos dice Lozano231, debe entenderse como verdadero y como determinado o
determinable. El precio verdadero es el precio real, serio, en oposicién al precio ficticio es decir que no
se de lugar a una simulacién. Pero también se refierc esto al precio justo, es decir que exista una
relaci6n entre el gravamen y ¢l provecho a fin de no lesionar el patrimonio de alguno de los
contratantes.

El precio debe ser determinado o determinable, es decir se puede pactar una cantidad de dincro
o bl un procedimiento para calcularla, como en el caso de inmuebles que se venden por metro
cuadrado,

Precio cn dinerv cs aquel que se pacta en moneda que, de acuerdo con la Ley Monctaria, tenga
poder liberatorio respecto de 1a cantidad que debe pagarse232,

Al Tespecto, existe una excepcion, que es cuando cl precio se paga parte cn dincro, parte en

"bienes. Aquf si la parte en dinero es igual o mayor al valor de los bienes, el contrato se reputa de

comp! ta, siel io es inferiur serd permuta.233
1Que situacién p el > que sc pacta 0 sc paga en cosa distinta a la moneda con
poder liberatorio ilimitado?

Lozano Noricga distingue tres situaciones a saber:

El precio se pacta en moneda extranjera, pero se paga en moneda nacional. Aquf lo dnico que
sucede es gque ¢l precio es indeterminado pero detcnmnablc ya gue dc conformidad con la Ley
Monetaria, las obligaciones contrafdas en d: jera serdn pag cn d. ional al
tipo de cambio que rija en el momento de hacer ¢l pago.

El precio sc pacta en moneda extranjers y se paga cn moneda extranjera. En opinién de Lozano
Noriega ¢l contrato sigue siendo de compraventa aunque las partes hayan novado 1a obligacién del
comprador de pagar en moneda nacional, ya que a finat de lar d jera tiene un poder

Ul

231.- Lozano Noricga, ob. cit. p. 120,
232.- Lozano Noriegs, ob. cit. p.123.
233.- Artfculo 2250 del Cédigo Civil para el Distrito Fedesal.



-08 -

liberatorio en su pafs de origen y mas aun ¢l comprador pudo haber exigido el pago en moneda
nacional, pero novo su obligacion aceptando el pago en moneda extranjera.

El precio se pacta en moneda nacional o extranjera y se paga con titulos de crédito, Lozano
opina que se trata de una compraventa, ya que ¢l artfculo 7 de 1a Ley General de Titulos y Operaciones
de Crédito seiiala que cuando se reciban tftulos de crédito en pago de obligacioncs, estos se entenderén
salvo buen cobro. En su opinién se trata de tftulos representativos de dinero y gue no influyen en la
naturaleza del contrato.

ii.- Blementos de validez,

Como todo negocio jurfdico la compraventa requiere que las partes contratantes hayan

ifestado su d con capacidad, sin vicios, en la forma esteblecida por la ley y dirigida a un fin

Icito,

a).- La capacidad.- Las dos partes que intervienen en 1a comp , 0 sea el comprador y el
vendedor, requicren solo de la capacidad general para contratar establecida en el artfculo 1798 del
Cédigo Civil. No es por tanto necesario agregar que el vendedor necesita ademis de ells, de la

capacidad para disponer de 1a cosa objeto del contrato, pues quien tiene la capacidad general, es decir,

la capacidad natural y legal, por no hallarse en ninguno de los cuatro casos de excepcidn de
incapacidad natural y legal establecidos en el artfculo 450 de mismo Cédigo, tiene la capaéidad de
disponer234, Esto trae a colacién lo expresado por el macstro Lozano Noricga235 en relacién a los
preceptos que establecen prohibiciones para vender, los que encuadra como una faita de capacidad por
parte del vendedor. Nosotros no estamos de acuerdo con lo afirmado por ¢l citado autor, ya que como
lo veremos mds adelante la prohibicién de vender entrafa en el Gltimo de Jos casos, una "falta de
legitimacién", la cual en nuestra legislacién no produce los efectos atribuidos por 1a doctrina,

Segin ¢l maestro Sénchez Medal236, existe también por otro lado como regla general la
libertad para vender o comprar, pero al lado de esa libertad se dan restricciones, las que ¢l mismo
encuadra en tres tipos distintos: a) restricci ionales, b) restricciones judiciales y )
restricciones legales.

Las restricciones convencionales no son més que pactos expresos que las partes establecen en
los contratos que pucden ser por ejemplo, ¢l pacto de no vender a determinada persona, establecido’
por el artfculo 2301 det Cédigo Civil; €l pacto de prefcrencia, segiin los astfculo del 2303 al 2308 del

234.. Sénchez Medal Ramén, ob. cit. p.160.
235.- Lozano Noxlega, ob, cit. p.158.
236.- Skachez Medal, ob. cit. p.161.
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mismo ordenamiento; la existencia de una promesa antesior de compraventa, de conformidad con los
artfculos 2243 al 2247 del nuulticitado Cédigo, y los diversos pactos de exclusiva, bien sea para no
vender a ciertas personas, para no comprar a determinadas personas, para no vender fucra de cierta
zona o para no vender a un precio distinto o inferior al acordado.237

Las restricciones judiciales, no son més que las establecidas por el juzgador en ciertos casos que
a 5u juicio scan necesarios, como por cjemplo, cuando prohibe al heredero al que sc le han adjudicado
los bienes, enajenarlos, cuando su coheredero en lo a otros bienes heredados, es embargado o
vencido en un juicio por hechos o causas anteriores a la muerte del autor de la herencia, segiin lo
disponen los artfculos 1787 y 3043 fraccién IV del Cédigo Givil; caso que bien podrfa exienderse a
otros por analog(a, 238

Las restricciones de cardcter legal son méds numerosas y tiencn su fuente en disposiciones del
legislador, son in I o por el Derecho Administrativo, por cjemplo la fijacién de
precios-tope para Ia venta de artfeulos de primera necesidad, o por el Derecho Civil, por ejemplo en la
venta & plazo de semillas o cereales para el consumo del comprador que no sea comerciante, la
prohibicién de que el precio convenido no puede exceder del precio corriente desde Ia entrega de estos
bicnes hasta cl fin de 1a cosecha siguiente, segin lo dispone ¢l artfculo 2256 del Cédigo Civi1,239

Estas dltimas restricciones de caracter legal, establecidas por ¢l Derecho Civil, ticnen su origen
frecuentemente ¢n una falta de legitimaci6n para celebrar el contrato de compraventa de que se trata,
segtin lo apuntado antcriormente.

Tales casos de falta de legitimacién son considerados por la doctrina argentina como
“incapacidades especiates”, "incapacidades puramente legales” o "incapacidades de derecho”, que se
disti de la incapacidad peneral para contratar, en que csta §ltima ¢s una incapacidad natural y
;cg,],zao

Estos casos de incapacidades especiales o faltas de Jegitimacién se diferencian de la incapacidad
general para contratar en lo siguiente:241

1.- La incapacidad especial s6lo lo es para un determinado contrato, a diferencia de la
incapacidad para contratar que es general.

2.- La incapacidad ] es una i idad de derccho cn tanto que la incapacidad general

P

237~ Sknchez Madal, ob, cit. p.161.
238.- Sknchez Medal, ob. cit. p.161.
239.- Sinchez Medal, ob, cit. p.161.
240.- Snchez Medal, ob. cit. p.162.
241 - Snchez Medal, ob. cit. p.162.
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lo¢s de hecho o natural,

3.- El contrato celebrado con infraccién de Ia norma que ha creado una incapacidad especial,
afecta ordinariamente a dicho contrato con una nulidad absoluta, en tanto que el contrato que se lieva
al cabo con una incapacidad general, estd expuesto s6lo a la nulidad relativa susceptible de
confirmacién y de ratificacién.

4.- Cuando se trata de una incapacidad especial no puede hacerse desaparecer a través de la
celebracitn del contrata por medio de un representante legal, en tanto que cuando se estd en presencia
de una incapacidad general se supera ésta haciendo intervenir al representante Iegal provisto de la
autorizacidn judicial respectiva.

Estos casos de incapacidad especial, han sido dos por algunos p como
un “falta de legitimacion” para contratar,.242

Los casos de "falta de legitimacién” que la legislacién mexicana presenta en tratdndose de
compraventa, S4nchez Medal los enumera asf:243

1 La incapacidad especial de los extranjeros para comprar biencs inmuebles dentro de Ia zona
prohibida.

2 La de los extranjeros para comprar inmoebles fuera de la zona prohibide, sin el previo
permiso de la Secretarfa de Relaciones Exteriores. Aquf ¢l maestro Sénchez Medal nos enseiia que la
compra hecha por un extranjero sin el permiso administrativo requerido da lugar a una nulidad
absoluta, Sin embargo el maestro Lozano Noriega alega una nulidad relativa pl convalidabl
con la obtencién posterior del permiso indicado.244 En mi parecer los argumentos utilizados por
Lozano Noriega, no satisfacen plenamente la solucién de la nulidad relativa, ya que el mismo alega que
la nulidad no puede ser invocada sino por el Estado Mexicano, interpretdndolo como una persona
moral, cuando en realidad la intencién del precepto se refiere a la nacién mexicana como grupo social,
de ahf que cualquicra podrfa intentar Ia nulidad de la adquisicién. Sin embargo también es prudente
apuntar que el estado actual que guardan tanto los ceptos de sob fa como de nacién, estdn
siendo ampliamente superados por ¢l mundo moderno, el cual a través de los avances en comunicacién
y economfs, ha modificado seriamente las relaciones entre los pafses y sus habitantes, por lo que en mi
opini6n, el artfculo 27 Constitucional deberfa modificarse en relaci6n a I legitimacién de los extranje-
ros para la adquisicién de bienes inmuebles, permitiéndoles adquirir los mismos sin el vetusto permiso

242.- Skachez Modal, ob, cit. p.162.
243.- Shinchez Medal, ob. cit p 162 y xs.
244.-Lozano Noxiege, ob. cit. p.134.
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administrativo.

3 La de los c6nyuges entre sf, a menos que su régimen matrimonial sea el de separacién de
bicnes y siempre contando con la autorizacién judicial correspondiente.

4 Las incapacidades especiales de magistrados, abogados, jueces, peritos, defensores, agentes

del ministerio piblico, etc. que estdn impedidos para comprar los bicnes que son objeto de los juicios
en que intervengan.

5 La de los mandatarios, tutores, curadores, administradores, alb interv peritos,
comredores y los emplesdos pdblicos, que no pucden comprar los bicnes de cuya venta estdn
encargados.

6 La de los casos de derecho al tanto de los copropietarios, coherederos, arrendatarios y socios
cn una sociedad civil, si la venta se hace a un tercero sin respetar aquel derecho,

b).- Ausencia de vicios en la voluntad.- Al respecto, no fenemos mis que referimos a lo visto en
¢l capftulo primero. En realidad la aplicacién de la teorfa de los vicios de la voluntad sc aplica sin
cortapisas a la compraventa, como a cualquier otro contrato. Lo anterior quiere decir que Ia voluntad
que sc exprese al celebrar €] contrato, no debe exteriorizarse en error ni con miedo o temor, como
tdnicos vicios, Bn cuanto al error indicamos como cn ¢l capftule primero que existen en teorfa tres
tipos; el error obstdculo, que impide cl nacimicnto del contrato porque recac sobre ¢l objeto del mismo
o sobre su naturaleza. En cuanto al error nulidad, que no impide ¢l nacimiento, pero si da lugar a Ia
‘nulidad, ya sex que recaiga sobre Ia sustancia de 1a cosa o sobre Ia persona, es decir, como lo menciona
¢l Cédigo, sobre el motivo determi de la , siempre que ese motivo este presente y
exteriorizado al celebrar ef contrato. Por dltimo en cuanto al error indiferente o de célculo, indicamos
que €éste s6lo da lugar a la rectificacién.

En relacién al miedo o temor como ia de la violencia, afis que sigue las
mismas reglas gencrales para todos los contratos, es decir que Ia voluntad no sea arrancada por
amennzas fisicas o les que pongan direc en peligro la vida, la honra, la familia o el
patrimonio de la persona.

¢).- La Forma.- Como lo vimos en ¢l capftulo primero de este trabajo, los contratos pueden
dividirse por su forma en consensuales, solemnes, formales y reales. La compraventa, segiin nuestro
Cédigo es consensual tratdndose de muebles y formal tratdndose de inmuebles, con sus respectivas
excepciones. Por lo anterior ¢s necesario, para abarcar ¢l tema de la forma en el contrato de
compraventa, que dividamos su estudio en dos, para analizar en el primero la forma del contrato, en
tratdndose de bicnes muebles y encl do en tratdndose de i bl

-4
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La forma del contrato de compraventa en f de bienes bles la resuelve la regla
general consignada en ¢l artfculo 2316 del C6digo Civil, que dispone: "El contrato de compraventa no
requiere para su validez formalidad alguna especial, sino cuando recae sobre un inmueble.” Lo anterior
da la pauta de que el contrato es consensual en principio cuando versa sobre muebles. Al respecto
existen pciones, las que el Lozano nos ensefia:245 a) Cuando los contratantes han querido
cstablecer una formalidad especial, con la particularidad de que ¢l contrato no surta efectos mientras no
revista csa forma especial. b) Cuando el objeto es un titulo de crédito. El primer caso es el tftulo al
portador, en ¢l que sc requicre la entrega del mismo para que Ia propiedad se ransmita, es decir Ia
compraventa que en principio ¢s consensual, se conviente en real. El segundo caso es ¢l de los titulos
nominativos, sujetos a registro, como las acciones, en este caso €l contrato se entenderd perfeccionado
con el endoso del tftulo y 1a inscripcién de la transmisién en ¢! libro de registro de titulos respectivo,
por o que 1a compraventa consensual se ha convertido en formal. ¢) Otra excepcién 4 esta regla se da
en cl caso de que una misma cosa sea vendida a diversas personas. El Cédigo Civil, en su artfculo
2264, nos ensefia: “Si una misma cosa fuera vendida por el mismo vendedor a diversas personas, se
observard lo siguiente:", ¢l artfculo 2265 dice: "Si la cosa vendida fucre mueble, prevalecerd la venta
primera en fecha, si no fucre posible verificar la prioridad de ésta, prevalecerd la hecha al que se halle
cn posesién de la cosa”. Este precepto distinguc claramente el cardcter consensual de la compraventa,
ya Quc la segunda venta hecha, es venta de cosa ajena, pero si no fuese posible d i
de celebraci6n de las ventas prevalecerd Ia hecha al que se halle en posesién de la cosa, 'por un simple
motive de orden, no porque se¢ haya querido introducir elementos reales a los contratos de
compraventa.

La forma en el contrato de compraventa en tratdndose de bienes inrnuebles, esta regulada por
los artfculos del 2317 al 2322 del Cédigo Civil. Este ordenamiento establece tres posibilidades para
celebrar el contrato de compraventa: 1 Se realice en escrito privado, I Se endose el tftulo respectivo,
ratificindolo ante el registrador y I Se haga en escritura piiblica Solo pueden valer los contratos de

p de bicnes i bles en escrito privado ante dos testigos, cuando el valor de los mismos
no exceda de 365 veces cl salario mfnimo diario general vigente en el Distrito Federal, Sin embargo el
" artfculo 3011 establece un requisito més al decir que se inscribirdn los contratos celebrados en escritos
privados, siempre y cuando asf fucren vélidos con arreglo a la ley y al calce de los mismos exista la
constancia de que el registrador, la autoridad municipal o el jucz de paz se cercioraron de la

el

245.- Lazano Noricga, ob. cit. p.148.
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autenticidad de las firmas y de la voluntad de las partes. Tratdndose de biencs ya inscritos en el registro
piblico y cuyo valor no exceda de 365 veces el referido salario mfnimo, la venta, sélo si es al contado,
pucde hacerse transmitiendo el dominio por el endoso del certificado de propiedad que el registrador
tiene obligacién de expedir al vendedor a cuyo favor estén inscritos los bienes. El endoso serd
ratificado ante el registrador, quien ticne obligacién de cerciorarse de la identidad de las partes, de In
autenticidad de las firmas y del pago de los impuestos correspondientes. Asf las cosas hard una nueva
inscripcién de los bienes vendidos en favor del comprador, Por dltimo, si el valor del bien inmueble es
superior a los 365 dfas de salario referido, deberd hacerse la compraventa en escritura piblica, es decir
con la intervencién de un Notario,

Ademiés del requisito formal de 1a celebracién del contrato, nuestro Cédigo Civil, establece un
requisito més, que aunque no afecta la validez del contrato, sf afecta su oponibilidad frente a terceros.
Este requisito lo establece el Cédigo en sus artfculos 2322 "La venta de biencs rafces no producird
efcctos contra tercero sino después de registrada en los términos prescritos en este C6digo”. 3042 “Se
inscribirdn en ¢l Registro: 1 los tftulo por los cuales se adquiere, transmite, modifica, grava o extinguc
¢l dominio, la posesién o los demds derechos reales sobre inmuebles”. La sancién por la falta de este
requisito estd contemplada en el artfculo 3007 "Los documentos que conforme a esta ley deben regis-
trarse y no se registren, solo producirén efectos entre quienes los otorguen, pero no podrén producir
perjuicios a tercero, el cuul sf podréd aprovecharse en cuanto le fueren favorables”.

La oponibilidad246, s segtin 1a definicién de Capitant, Ia "calidad del derecho o defensa que su
titular pucde hacer valer contra terceros”. Esta calidad del derecho de propiedad que el titular no puede
hacer valer contra terceros, no es total, es decir la misma inoponibilidad del derecho de propiedad esta
limitada en cuanto a la definici6n del tercero para efectos registrales, que ¢l Maestro Borja Soriano, &
través de sus ensayos ha incorporado al criterio de 1a Suprema Corte, para indicamnos que ¢l tercero a
que nos referimos ¢s aquel titular de un derecho real, no el de derechos personales.

Hasta aquf hemos hecho encuadrar al contrato de compraventa como un negocio jurfdico y
hemos visto los el de exi ia y los requisitos de validez del mismo. Sin embargo nos falta
analizar un requisito més, del que la doctrina sc ha olvidado al tratar los contratos nominados, o quec
trata de manera abundativa al referirse docentemente a csie contrato. El elemento que estudiaremos es
la causa en el contrato de compraventa,

246.- Diccionario de Ciencias Juridicas, Polfticas y Sociales, ver voz “oponibilidsd”. Bditorial Heliasta S.R.L.. Buenos Aires,
Argenlina,
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1V.- LA CAUSA DE LA COMPRAVENTA,

Hemos visto en el capftulo segundo de este trabajo, que la causa del negocio jurfdico, en
nuestra opinién, es un concepto complejo, construido en base a dos acepciones de la misma palabra.
También nos hemos proclamado seguidores de la teorfa unitaria de este elemento, que en nuestra

pcion estd comp > por una causa inmedista y una causa mediata. Que la primera s de
cardcter intrfnseco al negocio y que Ia segunda es extrinseca, ya que depende del agente. Afirmamos
también que la causa inmediata o intrinseca, es la finalidad econémico jurfdica, que determina a las
partes a contratar, Esta finalidad econémico jurfdica, parece dida en los cc inados, ya
que estamos inducidos por los efectos que establece su propia regulucién. En este sentido hablar de 1a
causa inmediata de la compraventa parecerfa dificil, pero no serfa, mds que, remitimos a la definicién
que la ley da de a misma y encontrar los efectos que trac aparcjado cste negocio jurfdico. Asf las cosas,
- tenemos que ¢l contrato de compraventa es el negocio de intercambio patrimonial, mis utilizado en el
mundo, desde que se descubri6 la moneda, como sfmbolo de liberacién de obligaciones. El contrato de
compraventa segiin nuestro Cédigo Civil es el aquel en virtud del cual uno de los contratantes se obliga
a transferir la propiedad de una cosa o de un derecho y ¢l otro a su vez se obliga a pagar por cllos un
precio cierto y en dinero. De esta definicién s¢ desprenden las finalidades econémico juridicas del
contrato. Por un lado tenemos que ¢l contrato traslada la propiedad de una cosa por su naturaleza y no
por esencia, como lo vimos al principio del capftulo que nos toca, esto quiere decir que la finalidad
tanto del comprador como del vendedor es que la propiedad se traslade de un patrimonio a otro, 1o que
sucede igual con el precio. De aquf resulta que ese traslado de un patrimonio a otro produce un

1 . Py H

que s patr por tener un ido p jario. Este i

patrimonial tiene por ¢ ia que ¢l comprador haga suya la propiedad de la cosa y el vendedor
haga suyo el precio. Esta finalidad del negocio es Ia que en nuestra concepeion es la causa inmediata
del negocio jurfdico llamado compraventa, es €sta y no otra la que determina al comprador a pagar el
precio y al vendedor a trasmitir la propiedad, ya que si la finalidad fuera otra, estarfamos hablando de
otro negocio y no el de compraventa.

Esta finalidad de intercambio patrimonial, ya lo vefamos desde la compraventa romana, la cual
aun y cuando no era traslativa de propiedad, como ya lo hemos visto, sancionaba aquellos pactos en
virtud de los cuales se negaba al comprador la adquisicién de Ia propiedad, ¢s el verdadero fin del
contrato. Esto nos da a entender que los romanos ya vislumbraban que el efecto natural de la
compraventa, fuern el adquirir Ia propiedad, tanto del precio como de la cosa, produciendo el
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intercambio patrimonial. Sin embargo esto no cstaba tan claro como shora. E! contrato ponfa en
posesi6n al comprador, para que el mismo adquiricra la propiedad por medio de la prescripcién
positiva. Esto es normal, en virtud dc que en los primeros tiempos lo importante de la propiedad es la
detentaci6n, la posibilidad de utilizar materialmente 1a cose. Esto se complica cuando el nimero de
objetos de que se e5 propietario, aumnenta, lo que hace indispensable crear medios para defender
aquellos bienes, que aunque no detento o poseo, soy propictario.

Asf las cosas, ¢l natural desencadenamiento de la compraventa, en nuestro pafs como en todos,
trae aparejado un intercambio patrimonial, donde la transmisién de la propiedad puede ser por virtud
del acuerdo de voluntades o derivarse de una obligacién contrafda por el mismo acuerdo o inclusive
realizarse por un acto distinto, pero a final de cuentas, no existe un contrato de compraventa en ¢l
mundo que tenga por finalidad que Ja propiedad la conserve el vendedor. El problema de la forma de
transmisién de la compraventa pasa a ser un segundo plano en la determinacién de la causa como
clemento del negocio,

Habfamos mencionado también en el capftulo segundo, que lu causa inmediata requerfa ser lcita
para que no trajera acarrcada la sancién de nulidad del negocio. De esta forma, encuadramos este
requisito al negocio que tratamos y decimos que el intercambio patrimonial propuesto en la
compraventa no dcbc ser ilfcito, es decir contrario 4 las leyes prohibitivas o de interés piblico. Al

lizar. este podemos caer en ¢l error de considerar que los intercambios que tienen como
objeto cosas fucra del comercio son ejemplos de causas ilicitas en el contrato de compraventa, como lo
serfa la venta de pefaci o ji pero real no scria sino compraventas inexistentes

por falta de objeto. Con esto podemos vislumbrar que 1a téenica jurfdica ha depurado tanto los contrato
nominados, que resulta diffcil encontrar alguna causa ilfcita en la regulacién del mismo, lo que nos hace
pensar que cs imitil hablar de la causa de la compraventa, ya que la misma se confunde con el efecto y
por lo tanto hace que la licitud de la causa venga dada por la propia regulacién del contrato, sin
embargo no lo es, comolov en ¢l sigui capftul

En relacién a 1a causa mediata, nos remitimos a lo dicho en ¢l capftulo scgundo de este trabajo,
en cl sentido de que !a misma solo interesa al negocio cuando tiene una existencia en el contenido de
validez del mismo al exteriorizarse en su celebracitn. Este principio de la causa mediata hace que no
sea posible su estudio general ya que se trata en cada caso de una causa distinta y compleja como lo es
1a mente humana.
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Hasta aquf hemos estudiado a la compmvema. como negocio jurfdico y analizado sus
clementos. Esto nos servird en el sigui d de d inar que ¢s la compra-

venta de cosa ajena y su validez o invalidez como negocio jurfdico.
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CAPITULO QUINTO

LA COMPRAVENTA DE COSA AJENA

L- GENERALIDADES.

Hemos visto en el capftulo anterior cual ¢s la definicién y los elementos de la compraventa
como negocio jurfdico. Toca ahora analizar una situacién jurfdica que se p cuando la
persona que ofrece en venta una cosa, carece de la propiedad de esta. En efecto, esa es la situaci6n a
que se reficren los autores al hablar de la compraventa de cosa ajens, es decir aquella que no se
encuentra en el patrimonio del vendedor en calidad de propietario.

Nuestras tres legislaciones civiles para el Distrito Federal, han considerado que la venta de cosa
" ajena debe ser nula, basdndose en el principio “nemo dat quod non habet", es decir, nadic puede dar lo
que no cs de su propiedad. La solucién que las gicron, halla su i en el Cédigo
Civil francés. En cfecto, a virtud de que en cste cuerpo legal Ia compraventa s¢ hace traslativa de
dominio conforme al artfculo 1582, ef artfculo 1599 dispone "La venta de cosa ajena es nula; puede dar
lugar al abono de dafios y perjuicios cuando el comprador haya ignorado que 1a cosa fuere de otro”.

Sin embargo en ¢l Cédigo Civil francés no encontramos el enunciado "nadie pucde dar lo que
no es de su propicdad®, ya que las discusiones acerca de su inclusién o no como texto del mismo lo
consideraron innecesario. Es el C6digo portugués el primero que lo contiene expresamente y de ahf lo
tomamos nosotros. 247

Del mismo modo que nosotros acogimos la solucién del C6digo francés, este régimen fue
adoptado por otras muchas legislacioncs, como la italiana anterior al Cédigo de 1942, en donde s ha
suprimido el principio de 1a nulidad de la venta de cosa ajena, Como han apuntado Ruggeiro y Maroi,
se ha retornado a los puntos de vista romanos y bajo la presi6n de las exigencias mercantiles de vender
cosas que todavfa no se ticnen en propio dominio, pero que se podrén adquirir en un momento ulterior,
el nuevo Cédigo de Italia reconoce la validez de la venta de cosa de orro, No siendo posible de
inmediato el efecto real, esta venta produce s6lo de un efecto obligatorio, el de Air al
vendedor g procurar la adquisicién de 1a cosa al compmdor.248

247.-Aguilas Salszar, ob. cit. p27.
248.- Ruggeiro y Maroi, citados por Aguiler Salazar, ob, cit. p.28.
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En derecho espaitol la solucién es dudosa porque el Cédigo Civil espaifol, no expresa directa y
terminantemente cual es su critcrio acerca de la venta de cosa ajena.249

Para nosotros la situacién es distinta pues la venta de cosa ajena es nula conforme a lo
preceptuado en el artfeulo 2270. También nuestros dos Cédigos anteriores lo disponfan, sin embargo,
pecando del mismo defecto que el Cédigo francés, no sciialaron que tipo de nulidad era la que
sancionaba a lu vents de cosa ajena. Por consiguiente, la doctrina ha tenido Ia cruel misién de deter-
minar la naturaleza de Ja sanci6n o nulidad que le corresponde a la venta de cosa ajena.

.- LEGISLACION MEXICANA.

i.- El Cédigo de 1870 comprendfa a la sancién de la venta de cosa ajena en el Titulo XVII,
Cupftulo I, bajo el rubro "De los efectos de la Compraventa®, con los artfculos 2958, 2959 y 2960,

En !a exposicién de motivos de dicho Cédigo se lee: "Segiin la legislacion de las Partidas, la
venta de cosa ajena era vidlida, en el sentido de que producfa obligaci entre el comprador y el
vendedor, y de que siendo el primero de buena fe, podfa adquirir el dominio de la cosa por
prescripeion; pero antes de consumarse ésta, no perdfz el duciio el derecho de reivindicar su propiedad.
La comisién sin negar la cxistencia de esas obligaciones, ni Ja legitimidud de la prescripci6n, ha
establecido de un modo absoluto en el articulo 2959 que la venta de cosa ajena cs nula, puesto que no
produce desde luego su efecto esencial, que es la transmisién del dominio. La subsistencia de las
obligaciones entre el vendedor y ¢1 comprador no pueden importar en ningiin sentido lu validez del
acto; porque naciendo aqueltas de la responsabilidad civil en que incuwe todo aquel que ataca los
derechos ajenos, reconoce por base principios de equidad, independientes del nombre y naturaleza del

puesto, La adquisicién posterior por la prescripcion, tampoco prueba nada sobre la validez
del acto; porque el contrato en tal caso no es la causa eficiente, sino ¢l simple tftulo de hacer jusia la
posesién, que unida al tiempo da el dominio. No pudiendo admitirse que alguno se beneficie con su
" propio dolo, ha sido preciso conservar en el articulo 2960 la regla de que la adquisicién posterior de la
cosa ajena revalide la enajenacion...”

Comentando los artlculos 2958, 2959 y 2960 del Codigo Civil de 1870, Estaban Calva y
Francisco de P, Segura, decfan:250"No se necesita esfuerzo alguno para comprender que esto debe ser

249.- Jost Casifin Tobedas, "Desecho Civil Espatial”, Tomo IV, Madrid, Espafia, p.78.
250.- Citados por Aguilar Salazar, ob. cit. p, 30.
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" asf, pues la naturaleza de las cosas nos ensefia que siendo uno de los principales efectos del contrato el
que se adquicra por ¢l comprador el dominio de la cosa, si alguno vendiere lo que no es de su
propiedad, no tansferirfa ningdin derecho...En ¢l derecho romano..nucstra legislacion también
declaraba vdlida dicha venta...; sin embargo, en una, como en otra legistacién se dejat iempi
salvo los derechos duefio, que podfa en cualquier moments reivindicar la propiedad...la legislacién
moderna, bajo la influencia de ideas més filos6ficas, mas conformes al derecho natural, y siguiendo un
sistema mds racional y cquitativo, ordeno que la venta de cosa ajena fucse nula...si no fuere asf 4, qué
especic de propiedad sc le hubiere transmitido 7 una propiedad puramente nominal, un derecho
precario siendo casi una mentira que Ia ley no debi6 consignar...Aun siendo la cost ajena, el contrato
quedard revalidado y el vendedor libre de la responsabilidad penal en que hubiere incurrido, si antes de
que tenga lugar la evicci6n, adquiere por cualquier tftulo legftimo la propiedad de la cosa vendida ( art,
2960 ). En este caso la consolidaci6n de la propiedad purga de pleno derecho ¢l vicio originario de la
venta...La razén y la equidad conducen a este resultado, porque desapareciendo el temor de que un
tercero, con mejor derecho, venga a inquietar al comprador...Por otra parte si ¢l rigor del derecho
hubiera de dominar en esta materia y se declara nula la venta que fue en su principio, aunque ya no
subsistieran las mismas causas, se atacarfa el principio de que cesando la razén de Ia ley cesa la ley,
‘destruyéndose en este caso la buena fe y la estabilidad de los contratos. Mds aun: si ¢l vendedor s6lo
habfa enajenado la cosa por no ser suya y desde el momento en que la habfa adquirido ya no tenfa

luntad de desh e de ella decl do invdlida la venta, se harfa con tal autorizaci6n que Ie
aprovechase su dolo.”

Resulta pues, que la doctrina de aquella época aun no se interesaba por determinar Ia clase de

nulidad que correspond(a a la venta d= cosa ajena, sino m4s bien por recalcar que dicha sancién era

a

16gica de suponer de acucrdo a la nueva estructura del contrato de compraventa; resulta més elocuente
la exposicién de motivos en este scatido, porque destaca que el hecho de que la adquisici6n de la cosa
a virtud de 1a prescripcién positiva, nada prueba sobre la validez del contrato.

ii- En el Cédigo de 1884 encontramos la nulidad de la venta de cosa ajena en los artfculos
2830, 2831 y 2832, con un contenido idéntico al de los de 1870. La exposicién de motivos s¢ conduce
cn términos esencialmente iguales, Pero la doctrina ha do en sus observach y cs asf, que
Mateos Alarc6n25! después de razonar que la venta de cosa ajena no produce el efecto de transmiir la
propiedad, aclara " Cuando el precepto citado declara la nulidad de la venta de cosa ajena, s6lo quiere

251.- Citado por Aguilar Salazar, ob. cit. p.31.
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decir que no produce el efecto de transmitir la propiedad de ésta, pero no que el contrato carezca de
todo efecto jurfdico, pucs.. Respecto del propictario..le asiste un justo derecho de reivindicar la cosa
de cualquier poscedor...En cuanto al comprador, se debe distinguir, segiin In opini6n de los s st
ha obrado de buena o mala fe. En ¢l primer caso...se producen los efectos siguientes: 1.- La
compraventa nula serd un justo tftulo que le permitird adquirir el dominio de esa cosa, si la posce
durante el tiempo que sefala la ley para la prescripei6n ( art. 1, 188, C6d. civ. ); 2.- El comprador es de
buena fe, y por consiguicntz hace suyos los frutos que hubiere recibido ( art. 931 C6d. civ. ); 3.- Si
Hegare a verificarse la evicci6n, tendrd derecho a la indemnizaci6n que sefialan los artfculos 1612 y
siguicntes del C6digo Civil; 4.- Puede oponer la nulidad de la venta como acci6n, cuando intente
reembolsarse de las prestaciones que hubiere hecho en virtud del contrato; y como excepeion cuando

se le exigiera ! p ) de las obligaci que se hubi imp a éste.”

Dicho autor concluye que Ia nulidad de 1a venta de cosa ajena es de cardcter relativo. La
doctrina francesa de esa €poca, también es de la idea de que la compraventa de cosa ajena produce
efectos, pues “la jurisprudencia admite que ¢l contrato no desaparece totalmente, continia produciendo
ciertos efectos: la compraventa de cosa ajena hace nacer a cargo del vendedor la obligacién de
garantizar la eviccidn; sirve para el adquirente como justo tftulo para la i6n o para la
de frutos."252
' Es asf como el principio de "nemo dat quod non habet”, empicza a ser criticado por la doctring,
A pantir de este Cédigo la discusién empezarfa a tomar forma en nuestro medio.

iii.- En el Cédigo Givil de 1928, desde el punto de vista legislativo, la cuestién permanece
intacta, Se dedican tres artfculos al problema, que son el 2269, 2270 y 2271, con la novedad de que sc
encuadran bajo el rubro "De la Materia de la Compraventa”. La exposicién de molivos no agrega, ni
siquiera reproduce en modo alguno, cualquier idea sobre 1a cuestion,

s
4

IIL- JURISPRUDENCIA MEXICANA.

En materia jurisprudencial, se establece como sanci6n la nulidad, sin embargo no se establece
de manera uniforme una calificacién a esta nulidad, aun y cuando parece que la tendencia es a
considerarla como nulidad absoluta. A continuacién, transcribiremos una serie de cjecutorias que nos

252.- Marcel Pianiol et G. Ripert,  Tratado Préctico de Derecho Civil Francés , Tomo X, p42.
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reafirman lo apuntado:

"Tesis 1390. COMPRAVENTA, NULIDAD DE. Procede cuando se acreditan los hechos que
d Ia falsedad de la enaj i6n anterior, de la que deriva la Gltima escritura de venta, y que
constituyen la serie de actos defraudatorios cuya nulidad no desaparece, ni por confirmacidn, ni por
prescripcién”,

Directo 715/1961, Dionisio Argilelles Cisneros y coags. 16 dc Noviembre de 1961, resuelto por
uranimidad de 4 votos. Ausente el Sr. Mtro, Lépez Lira. Panente ¢l Sr. Mtro. Castro Estrads, Srio.
Lic. Federico Taboada A.; 3" Sala. Boletfn 1962, pag. 221.

"Tesis 718. COMPRAVENTA DE COSA AJENA. La venta de cosa ajena es nulg, no
inexistente, porque si bien es verdad que la ley blece como requisito cial para la exi ia de
todo contrato, ¢l consentimiento de las partes contratantes, en el caso no puede decirse que falte dicho
requisito, puesto que existe el consentimiento del vendedor de realizar la compraventa, si bien se trata
de un consentimiento otorgado por el no propictario; ademds de que se trata de un contrato que
produce una seric de cfectos, que si fucra inexistente, no serfa posible imaginar.”

Directo 8925/1949 1% Catalina P. de Parkman, Septiembre 29 de 1952. Unanimidad de 4 votos.
3* Sala, Suplemento 1956, pag. 111, Semanario Judicial.

La primera de las tesis anotadas, parece reproducir dos de los clementos que caracterizan a la
nulidad absoluta: la inconvalidacién y la imprescriptibilidad, Sin embargo la indeterminacién de la
nulidad mantiene sin resolver ¢l problema. La segunda tesis anotads, aunque rebate la inexistencia de
una venta de cosa ajena, tampoco precisa la clase de nulidad que atafie 2 dicho acto.

"COMPRAVENTA, NULIDAD DE LA. ( Legislacién de Pucbla ). El ardfeulo 460 del Cédigo
de Procedimicntos Civiles previene que “la accién y la excepcién de nulidad competen a las partes
principales y a sus fiadores; exceptuindose aquellos casos en que la ley dispone expresamente otra
cosa”, En relacién con este artfculo, ¢l 2679 del mismo ordenemiento dispone que nadic puede verder
sino lo que es de su propiedad o aquello a que tiene algdn derecho legftimo, y el 2680 que la venta de
cosa ajena es nula. En estas condiciones, es indudable que quien se repute como propictario de una
cosa, puede ¢jercitar la accidn de nulidad de una compraventa que recaiga sobre la misma, sin que
importe que en esa operacion no haya sido parte, puesto que de lo contratio estarfa imposibilitado para
defender su derecho de propicdad en contra de un tercero que tratara de despojarlo.”

Amparo Directo 4556/1954. Pricgo Sdnchez Esteban. Julio 19 de 1955. Unanimidad de S votos.
Tomo CXXX, pag. 52; 3! Sala. Quinta Epoca.

"COMPRAVENTA, NULIDAD DE LA, Y REIVINDICACION. Es correcta la tramitacién, en
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{a vfa ordinaria civil, de un juicio sobre nulidad de compraventa, cancelacitn en el Registro Pblico de
la Propiedad y reivindicacién de un inmueble, Ademds, ¢l artfculo 430 del Cédigo de Procedimientos
Civiles no especifica que esta clase de juicios deban tramitarse en forma sumaria.”

Amparo Directo 906/1962. Carmelo Loza Vargas. Junio 25 de 1964. Unanimidad de votos.
Vol. LXXXIV, Cuarta Parte, pag. 43; 3* Sala. Sexta Epocu.

"VENTA DE COSA AJENA, NULIDAD ABSOLUTA DE LA. El texto de la exposicién de
motives del Cédigo Civil para el Distrito y Territorios Federales { cuyo articulo 87 es idéntico al del
mismo nimero del Cédigo Civil del Estado de Coahuila), que en o conducentc es como sigue:
"...Tratdndose de nulidad de las obligaciones, se estableci6é una doctrina més clara y fundada. Como
principio bésico, se sostiene que s6lo la ley puede establecer nulidades y éstas se dividen en absolutas
y relativas, resultando las primeras de los actos cjecutados contra el tenor de Ias leyes prohibitivas o de
orden piiblico, y sélo cllos, estdn afectados de nulidad absoluta; y como la venta de cosa ajena, es
contraria al tenor del artfculo 2163 del Cédigo Civil, puede prevalerse todo interesado y no sélo las
partes contratantes. Por otro lado, los articulos 2163 y 2164 del Cédigo Civil, en los que
respectivamente se dispone que ninguno pucde vender sino lo que es de su propiedad, y que la venta de
cosa ajena es nula, no sc refieren exclusi alatr isi6n de la propicdad de bienes materiales,
sino que al aludir a 1a venta de cosas, no hace distingo; y como el derecho de posesi6n, es un bien, o

cosa que esta dentro del comercio, evidentemente que queda incluido en las disposiciones de que se
trata.”

Amparo Directo 8490/1964. Emilic Gonzdlez y Gonzélez y Coags. Agosto 4 de 1966. Mayorfa
de 3 votos; Vol. CX, Cuarta Parte, pag. 94; 3° Sala, Scxta Epoca.

"NULIDAD, PROCEDENCIA DE LA, SOLICITADA POR TERCEROS. No es verdad que
sélo las partes cont sus rep legales o sus causahabientes, pueden solicitar la nulidad
de un contrato, sino que también Ius demss personas que resulten perjudicadas con la operacién
impugnada tienen interés jurfdico para ejercitar la acci6n legal correspondiente.”

Amparo Directo 2894/1963. Héctor Ferndndez Cadena. Abril 30 de 1965. Unanimidad de 4
Votos; Vol, XCIV, Cuarta Parte, pag. 140, 3* Sala, Sexta Epoca.

"WENTA DE COSA AJENA, NULIDAD ABSOLUTA DE LA, La venta de cosa ajena es nula
y susceptible de revalidacién énicamente en el caso de que el vendedor antes de que tenga lugar la
eviccién, adquiera por cualquier tftulo legftimo, la propiedad de la cosa vendida. Esta circunstancia
empero, no impide considerar que se estd cn presencia de una nulidad absoluta porque en realidad no
existe cosa materia del contrato que por virtud de la transmisi6n anterior sali6é del patrimonio del
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* supuesto vendedor, como porque la {ndole ilicita, deli y de acto ¢ji jo contra ¢l tenor de una
ley prohibitiva, no puede operar el cumplimiento voluntario del perjudicado ni la ratificacién por el
comprador.”

Amparo Directo 7471/1965. Damidn del Angel. Junio 21 de 1968. Unanimidad de 4 Votos.
Vol. CXXXII, Cuarta Parte, pag. 73, 3* Sala, Sexta Epoca.

“VENTA DE COSA AJENA, REVALIDACION. Celebradas unas p
inmucbles pertenecientes al acervo hereditario de uma sucesién, cuando lu vendedornt aun no tenfa
reconocido cardcter alguno para cnajenarlos vdlidamente, debe considerarse que se traté de ventas de
cosa ajena, afectadas de nulidad absoluta en términos del artfculo 2680 del Cédigo Civil de Puebla.”

"No obstante lo anterior, si la tramitacién de la i6n culminé en la adjudicacién de los
propios inmuebles en favor de la persona que vendi6, se impone cstimar que las compraventas queda-
ron revalidadas al tenor de los dispuesto por el artfculo 2681 del ordenamiento citado, que previene:
"En el caso del artfculo que precede,el contrato quedard revalidado, y libre ¢l vendedor de Ia

tas sobre

responsabxhdad pcnal en que pueda haber incurrido, si antes de que tenga lugar la eviccién o la
d por titulo legftimo la propiedad de 1a cosa vendida."

Amparo Directo 7815/1961. Sucesién de Rafacl Cano. Agosto 18 de 1967. Unanimidad de 5
Votos. Informe de 1967, pag. 50; 3% Sala.

“VENTA DE COSA AJENA, NULIDAD ABSOLUTA DE LA ( Legislacién del Estado de
Veracruz ). Tratdndose de una venta de cosa ajena, su nulidad es absoluta de conformidad con lo
dispuesto por el artfculo 2202 del Cédigo Civil del Estado de Veracruz que establece en favor del
afectado por dolo, error o lesién, del incapaz cuando previene, que ninguno puede vender sino lo que
¢s de su propicdad. En efecto, la confimnacién de 1a nulidad relativa, tinicamente se establece si llcga a
ser capaz o de cualquiera de las partes cuando no observa la forma debida en el acto juridico, y tiene
por objeto que ¢! perjudicado por 1a pucda lo ratificindolo; s decir, por ser el vnico
perjudicado, tiene bertad para iar a la accién de nulidad. En cambio en la venta de cosa ajena
no sucede lo mismo, por scr ilfcita, delictuosa, un acto ejecutado contra una ley prohibitiva, en la cual
no se trata del cumplimiento voluntario del perjudicado, ni por ende ¢l comprador puede ratificario. El
artfculo 2204 del c6digo citado, al prevenir: * El contrato quedard revalidado, si antes de que tenga
lugar 1a eviccién, adquicre el vendedor, por cualquier tfmlo legftimo, la propiedad de la cosa vendida"
no establece, pues, la convalidacién por ratificacién; sol di que ¢l acto queda revalidado

I3

TR

porque, en ese caso, el duefio ya no puede impugnar aquella venta de ser nula, puesto que ransmite la
propicdad y deja de ser duefio.”



-114-

Amparo Directo 2894/1963. Héctor Femnéndez Cadena. Abril 30 de 1965. Unanimidad de 4
Votos. Vol. XCIV, Cuarta Parte, pag. 162, 3* Sala, Sexta Epoca.

Como se puede apreciar de la redaccion de las ejecutorias transcritas, existe en nucstro medio,
una téenica inadecuada de aplicacién legal. Es por la totalidad de la doctrina el afirmar que la teorfa de
Bonnccase en relaci6én a las nuhdadcs. se aplxca en México, en virtud de la redaccién de los textos
legales. De esta forma los tri 1 ) do como base la teorfa cldsica, han interpretado
erréreamente los preceptos legales, con las ias antes

No obstante lo anterior, podemos estar tranquilos toduvra. en razén que lo expuesto son
vnicamente cjecutorias, esperando que estos criterios tan faltos de técnica jurfdica, no surjan a la
vigencia de ley en virtud de alguna jurisprudencia.

La ausencia de elementos jurisprudenciales en torno a la cuestién, nos hace ahora analizarla en
base a las distintas opiniones doctrinarius al respecto. '

V.- DOCTRINA.

En materia de compraventa de cosa ajena, no existe en 1a doctrina un andlisis sistemdtico que
nos lleve de la mano a la determinacion de la nulidad que corresponde a esta cuestion. S6lo existen
opiniones aisladas, pero las que sup 1a nutidad ir fiable como sancién de la misma, salvo la
excepeibn del Lic. Ramén Sdnchez Medal, e que afirma que la misma s vélida, en virtud de 1a serie de
efectos que en su obra sefiala253, como l1a responsabilidad del vendedor frente a la eviccién, pero que
de ninguna manera resuelven el problema de 1a sancién establecida en ley, que es la nulidad.

Es por lo anteriormente expuesto que trataremos de hacer un andlisis sistemético de la sancién
que le corresponde a la compraventa de cosa ajena, t d
precedentes.

£ncl

mos en Jo

PO

y en los

V.- ESTUDIO SISTEMATICO DE LOS ELEMENTOS DE LA COMPRAVENTA.,

As las cosas inici lizando los el de existencia de la corpraventa, para seguir
con los requisitos de validez, tratando de encontrar en alguno de ellos Iz razén jurfdica de la

253.« Sinchex Medal, ob. cit. p. 170 y ms.
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calificacién de la sanci6n anotada en nuestro C6digo, es decir la nulidad.

El hecho de que la cosa materia de la comy ua, no se cn cl patrimonio del
vendedor, en calidad de propiedad, hace indispensable determinar que elemento del contrato se encuen-
tra ausente o viciado, de tal manera que esta situacién provoque la respuesta del ord iento,
sancionando esa voluntad como incapaz de producir las consecuencias deseadas.

ii.- Es claro que de los elementos de existencia de Ia compraventa, la voluntad, en el caso que
tratamos, cxiste, con todos sus clementos; es decir, las partes han manifestado su voluntad con libertad,
discernimiento ¢ intenci6n, por Io que pensar que la venta de cosa ajena, es inexistente por falta de
voluntad es simplemente inadecuado.

ii.- No sucede lo mismo con el objeto, ya que de acuerdo con las nuevas teorfas acerca de los
objetos directos e indirectos, parte de la doctrina se ha inclinado a considerar que la falta dc propiedad
cn ¢l patrimonio del vendedor, es una clara inexistencia de objeto indirecto, ya que 1a prestacién de dar
contenida en ¢l contrato de compraventa ¢s imposible que se cumpla, cuando la propiedad de 1a cosa
no se encuentra en el patrimonio del vendedor. Al respecto, opinamos que la teorfa del objeto directo ¢
indirecto, se ha creado a virtud de una confusi6n terminol6gica, en la que se confunde el término objeto
como elemento material del negocio jurfdico, con el término objetivo o fin como efecto del propio
negocio, ’

Hemos visto en ¢l capftulo que precede, que el objeto de la compravents es un objeto dable,
pero que siempre estd en funcién de una prestaci6n de cosas y no de hechos, por lo que siguiendo la
interpretacién de las disposiciones de la teorfa de las obligaciones, basta que la cosa exista en la
naturaleza o esté llamada a existir ( venta de cosa futura ), sea determinada o determinable y se
encuentre en el comercio, para que el el de existenciu este p y nazca el negocio jurfdico.

Las caracterfsticas antes mencionadas en ningdn momento hacen alusién a la propiedad del
vendedor, por lo que nosotros creemos que la venta de cosa ajens, en ningdn momento puede ser
invalidnda, alegando una inexistencia por falta de objeto.

Por otro lado, y siguiendo la interpretacién de la teorfa de Bonnecase, en relacién a la
inexistencia, no podemos sefialarla como calificativo de la ineficacia de la compraventa de cosa ajena,
simple y sencillamente, porque la ley atuibuye efectos como la responsabilidad por eviccién, la
adquisicién de frutos por parte del comprador de buena fe y otros, que no corresponden a ia
inexistencia, aun y cuando de conformidad con la jurisprudencia scffialada en el capftulo tercero, 1a
Suprema Corte identifique los efectos de ésta con la nulidad absoluta,

iii.- En relacitn a la capacidad como elemento de validez, hay quicnes opinan como lo hace
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Lozano Noricga, que ¢l vendedor carece de la capacidad para vender por no tener la propiedad de la
cosa. En este sentido y de acuerdo con las ideas exp por hez Medal, ¢ que la
capacidad quc se requiere para la celebracion del negocio es la capacidad general. Lozano, creemos,
quiso referirse en un momento dado a la falta de lcgitimacién o de 1 necesidad de una capacidad
especial en el vendedor, indispensable para la validez del negocio, que identifica con la calidad de
propietario de la cosa. En ese sentido, creemos que el autor se estd yendo mds allf de lo gue la ley
quicre regular. En primer lugar la falta de legitimacién da lugar a una nulidad absoluta, que no es el
calificativo de la sanci6n que recomienda el autor, por otro lado, Iz falta de legitimacién no puede
suplirse con Ia intervencion de un representante, caso contrario al de la incapacidad general. Es clato
que la intencién del maestro Lozano es la de querer solucionar el problema desde un punto de vista
sisternético, pero iniciando por la vfa de consecuencis, 1o que consideramos errdneo, desde un punto de
vista ortodoxo. Asf las cosas quiso encontrar Ja causa eficiente de la lidacién de la venta,
desapareciendo el vicio de incapacidad del vendedor.

En nuestra opinién la compraventa de cosa ajenn, no puede ser invalidada alegando una
incapacidad, ya que las disposiciones relativas a la nulidad del negocio por incapacidad, otorgan la
acci6n al perjudicado y en este caso el comprador serfa uno de los perjudicados por lo que el mismo no
podrfa alegar su propia torpeza al contratar con un incapaz.

iv.- En tratdndose de vicios de la voluntad, hay autores que opinan que la venta de cosa ajena s
nula, en virtud de que el comprador la ha celebrado en la falsa creencia de que el vendedor era
propietario de Ia cosa, es decir que hubo un error en las cualidades de la persona, lo que nos parece
incorrecto al determinar que el contrato de compraventa, no €S un contrato intuitu personae, es decir
no se celebra el mismo en razén de la persona, por lo mismo la invalidez del contrato no podrfa
alegarse invocando la falsa creencia de la propicdad del vendedor y en el (ltimo de los casos esta
afinnacién no resuelve cl caso de 1a mala fe del comprador.

Por lo que respecta al miedo o temor, no existe autor que haya pretendido alegar la ineficacia
del negocio, en la consideracién de que la falta de propiedad de la cosa viene derivada de una violencia
fisica 0 moral.

v.- En cuanto a la forma, es oportuno aquf recordar lo preceptuado por el Cédigo, en
tratdndose de doble venta y sus recomendaciones cuando se trata de inmuebles, Los artfculos 2264 a
2266, establecen que cuando una persona venda una misma cosa a dos 0 més personas s¢ observaran la
reglas siguientes: a) Si 1a cosa fuere mueble, prevalecerd, la primera que se haya celebrado y si no es
posible determinar la primacfa en tiempo, prevalecerd, la del comprador que se halle en posesién de la

P
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cosa. b) Si la cosu fucrc inmucble, prevalecers la que primero se halla registrado y si ninguna lo ha
sido, s¢ seguirdn las reglas establecidas para los muebl

Estos preceptos nos hacen suponer que Ia inscripcion en el Registro Pablico, hace convalidable
una venta de cosa ajena que conforme a las disposiciones generales es nula. Como ejemplo tenemos el
caso de que el Sr. X, vende al Sr. Y su casa habitacién y ¢l Sr. Y le paga ¢l precio estipulado, pero
nunca toma posesién del inmueble ya que por ¢l momento vive en otra ciudad y por lo mismo no ha
sido posible formalizar el contrato ante Notario Piblico. Ei Sr. X, aprovechdndose de esta situacitn y
sabedor de que continda siendo el titular registral de la casa, ofrece la misma en venta al Sr. Z, quicn
paga el precio, elevando a escritura piiblica ¢l negocio e inscribiéndolo en el Registro Piblico.

En este caso no es tan claro determinar que la segunda venta, es una venta de cosa gjena, no

obstante que por el simple acuerdo de voluntades entre precio y cosa, la primesa de las ventas era
perfecta y el vendedor habfa transmiticlo Ia propiedad de la casa al Sr. Y, por lo que habfa vendido cosu
ajena al Sr. Z.

El problema se plantea desde el punto de vista civil, como un problems de inoponibilidad, el Sr.
Y no puede oponer su venta al Sr. Z, por carecer del requisito de su derecho real inscrito, de ahf que
carezca de una accién reivindicadora, §, Que situacién jurfdica se presenta entonces entre ¢l Sr. Y y el
vendedor ?; aparte de la sancién penal establecida por el artfculo 387 fraccion I del Cédigo Penal, el Sr.
Y podrd demandar los dailos y perjuicios pero nunca alegar la nulidad de la segunda venta. Este es un
caso en que existe una convalidaci6n de venta de cosa ajena.

Sin embargo como lo vimos en el capftulo anterior, ¢l hecho de que el vendedor no tenga la
propiedad de la cosa no es una falta de forma que se traducirfa en una nulidad relativa,

vi.- Queda por iltimo analizar, sf, la falta de propiedad de la cosa en ¢l vendedor ¢s una
ausencia o vicio del dltimo de los elementos que analizamos, es decir, de la causa del negocio.

Al respecto nos remitimos al capftulo anterior, al analizar la causa de la cornpraventa, en el que

determinamos que la finalidad de los cc ites era ob un intercambio patrimonial,
Establecimos, de acuerdo con lo comentado en ¢l capftulo segundo que ese intercambio patrimonial
debfa ser lfcito, es decir que no debfa reali inicndo una disposicién de orden piblico o a las
buenas costumbres, vimos que las disposiciones de orden piblico en traténdose de derecho privado,

eran entre otras, aquellas que establecen prohibiciones y que su contravencién acarreaba la nulidad,
cuando se trataba de un elemento de validez.

Por otro lado, vimos que el Cédigo de 1928, recoge expresamente ¢l principio de que nadie
puede dar lo que no es de su propiedad, al preceptuar en el artfculo 2269 "Ninguno puede vender sino
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lo que es de su propiedad”. Es decir, ¢l Cédigo, como ordenamiento del desecho privado, establece una
prohibicién de realizar ventas si no se ticne la propicdad de la cosa, considerando que es de orden
piiblico este hecho.

Esto nos lleva de la mano para establecer que aquella persona que venda algo que no esta en su
patrimonio en calidad de propiedad, esta contraviniendo este dltimo precepto, mismo que goza de las
caracterfsticas de ser prohibitivo. Luego entonces ¢! vendedor de cosa ajena esta actuando ilfcitamente,
Es decir ¢l intercambio patimonial deseado en la compraventa se realiza en forma ilfcita cuando e}
vendedor no tiene ¢n su patrimonio la propiedad de la cosa. En otras palabras ¢l fin o motivo del
negocio es ilfcito, porque va en contra de una disposicién prohibitiva. :

Asf las cosas podemos afirmar que la compraventa de cosa ajena esta sancionada con la nulidad,
en virtud de que su causa es ilfcita,

VL- CALIFICATIVO DE LA SANCION DE NULIDAD EN LA VENTA DE COSA AJENA,

La sancién que da la ley a la compraventa de cosa ajena es la nulidad, de conformidad con el
artfculo 2270, sin embargo no establece el calificativo de 1a sancién.
’ Esto que parece un problema para algunos de los tratadistas, cn nuestra opinién no ticnc nada
de complicado, ya que conforme a lo visto en el capftulo tercero, las disposiciones que regulan Ias
ho cstdn inspiradas en la teorfa de Bonnecase, la que tesuelve muy
oportunamente los calificativos de 1as mismas. .

En ese sentido, nos toca ahora analizar el calificativo de la sancién de la nulidad de la
compraventa de cosa ajena, con base en la ilicitud de su cavsa,

El artfculo 8% del Cédigo Civil, sanciona con nulidad los actos que se cjecuten cn contra de

leyes prohibitivas o de interés pdblico, Es en este artfculo donde los tratadistas han querido encontrar el

" fundamento de la nulidsd absoluta, alejdndose de la sistematizacién formulada por Bonnecase, En
realidad este autor, basa el calificativo de la nulidad, en funci6én de sus efectos y de ninguna manera en

Bdad

cn i

base al elemento viciado. Es decir, en nuestra opinién, Bonnecase, Gnicamente hace una distincién
estructural entre inexistencia y nulidad, pero al calificar las nulidades atiende a los efectos de la nulidad
absoluta. Es decir, afirma que la nulidad absoluta reposa sobre la violacién de una nonma de orden
pdblico, que priva de todo efecto al acto, pudiendo invocarse por cualquier interesade, no siendo
susceptible de desaparecer por confirmacidn o por prescripcién y que una vez pronunciada por el juez
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no deja ningiin efecto detrds de clla. Por otro lado manifiesta Que aquel acto aun y cuando se haga
violando una disposicién de orden piiblico, sancionado con nulidad, pero que la misma no produzca
alguno de los efectos enunciados, serd relativa. Bs decir ¢l principio base para distinguir la nulidad
relativa de 1a absoluta, de conformidad con 1a teorfa de Bonnecase, serfa atender a los efectos que la
sancién de nulidad imputsta arroje, de tal modo que si no se redinen exhaustivamente los atribuidos a la
nulidad absoluta, se estard en presencia de una nulidad relativa. Este seatido de interpretacién de la
nulidad que reposa cn la violacién de una norma de orden piblico, lo encontramos en el artfculo 2225
al establecer que el acto ilfcito, 0 sea ¢l contrano & las leyes de orden piblico o a las buenas
costumbres, sers sancionado con nulidad ya absoluta ya relativa, segén lo disponga la ley. Ahora bien,
1a ley podré, algunas veces contener esta disposicién expresamente, pero cuando no sea asf, habrd que
descubrir si el legislador ha querido imponer una nulidad absoluta o una nulidad relativa, segin se
requicra para la debida observancia de 1a regla legal que sancione.

Con lo antes expuesto, se precisa descubrir si la sancién de nulidad que el Cédigo impone a los
actos cuyo fin es ilicito, en tratdndose de compraventa de cosa ajena, ¢s ahsoluta o relativa.

Para esos cfectos serd nccesario tomar siempre en cuenta los efectos de la nutidad absoluta, es
decir: a) Surte provisionalmente sus efectos, b) Puede ser invocada por cualquier interesado, c) No es
susceptible de valer por confirmaci6n, d) No desaparece por prescripcién y e) Una vez pronunciada por
Sentencia no deja efectos detrés de clla.

En cse sentido, al analizar e] artfculo 2270, que dice: " La venta de cosa ajena es nula y el
vendedor ¢s responsable de los daflos y perjuicios si procede con dolo o mala fe debiéndose tener en
cuenta lo que dispone ¢l titulo relativo al Registro Piiblico para los adguirentes de buena fe.", nos

)s una pcién a la sanci6n de la nulidad, que es el caso de los adquirentes de bucna fe,
que hayan adquirido un bien i ble de quicn apareciera como propictario en ¢l Registro Piblico,
como lo preceptia el articulo 3009 del propio Cddigo, al decir: " El registro protege los derechos
adquiridos por terceros de buena fe, una vez inscritos, aunque después se anule o lva el derech
del otorgante, excepto cuando Ia causa de la nulidad resulta claramente del mismo registro. Lo
dispuesto en este artfculo no se aplicard a los contratos gratuitos, ni 4 actos o contratos que s¢ cjecuten
u otorguen violando la Ley." Sin embargo en opinién de Lozano Noriega24, este artfculo se clude
fécilmente mediante el juicio de amparo, mismo que tienc efectos restitutorios y por lo mismo hace que
sc cancelen las inscripciones posteriores a la violacién que dio materia al juicio. En nuestra opinidn,

254,- Lozana Noriegs, ob. cit. p. 144,
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este artfculo es convalidante de una venta de cosa ajena, ya que en cienta forma le esta dando
prevalencia a compraventas que podsfan catalogarse como de cosa ajena, conforme lo vimos antes en
este capftulo al hablar de Ia inoponibilidad de la venta frente u terceros por la falta del registro. Esta
situacitn hace que €l primer comprador que no inscribi6 su compraventa no pueda oponérsela al que si
la inscribi6 y por lo mismo en esn base no podré4 alcgar la nulidad, quedando expuesto en este caso que
Ia nulidad no puede ser invocada por cualquier interesado y que es validn por un acto convalidante,
como lo es en este sentido la inscripeién.

Por otro lado tenemos el artfculo 2271 que dispone ” el contrato quedard revalidado, si antes de
que tenga lugar la evicci6n, adquiere el vendedor por cualquier tftulo legftimo, la propicdad de la cosa
vendida." En nuestra opinién, éste es otro caso de acto convalidante de la compraventa de cosa sjena,
que nos deja ver que el efecto de inconvatidacitn de la nulidad absoluta no se presenta,

Asf las cosas podemos afirmar que la calificacién de la sancién de nulidad impuesta a la
compraventa que se realiza con el fin ilfcito de contravenir el principio de que nadie puede dar sino lo
que es de su propicdad y que caracteriza a la figura que en doctrina se conoce como venta de cosa
ajena, s teérica y técnicamente una nulidad relativa.

Sin embargo y s6lo como una forma de desvirtuar la

s

pinién de algunos de afinnar
que semejante aberracién jurfdica, pueda tener vélidamente efectos de compraventa, trataremos de
expones la situacién del vendedor como responsable del saneamiento para el caso de eviccién,

Pareciese afirmar que la obligacién del vendedor de sancar al comprador en el caso de eviccién,
hace suponer que la venta de cosa ajena es vdlida. Sin embargo es nuestra opini6én que dicha obligacién
también s provisional, como provisionales son los demds cfectos de 1a compraventa, antes de que se
pronuncie por ¢l Juez la nulidad. En esc sentido si se tuviera una venta de cosa ajena en 1a que ninguna
de las partes 0 un tercero alegara la nulidad, la misma producirfa todos los efectos propios de una

T , incluida la i6n del vendedor de sancar. Pero pongamos el caso de que se invogque
1a nulidad dtl contrato antes de que el comprador se vea privado de la cosa por un tercero con mejor
derecho. No serfa 16gico que Ia obligacién del vendedor de sanear al comprador desapareciera junto
con las demés obligaciones de la venta. M4s aun en ese caso, las partes s6lo tendrfan derecho a
restituirse las prestaciones y & compensar los frutos percibidos, que en el caso que nos ocupa, serfa la
devolucion del precio y la entrega de la cosa. Sin embargo pongamos el caso en que el comprador es
demandado por un tercero en accién reivindicadora, en este sup y mi no se¢ declare I
nulidad, el vendedor esta obligado a asistir al comprador en el juicio, procurdndole una d i6n

4

pacffica de la cosa, obligacién propia de 1a venta romana que paso después a Ia teorfa general de las
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obligaciones, misma que se seguird en todas sus consecuencias, Sin embargo el ejercicio de la accitn
reivindicadora, no tienc ningtin efecto sobre la validez de la compravents; por el contrario  mientras no
se alega 1a nulidad de esta, la misma seré vélida en todos sus efectos y el vendedor que perdi6 en juicio
tendrd que sancar al comprador conforme a la ley o a Io pactado, Inclusive, siendo el verdadero duefio
el actor de 1a nulidad de Iu venta, la sentencia que pronuncie ésta, no tendrd por efecto la restitucién de
la cosa al actor, sino simplemente la declaracién de la sancién y el efecto restitutorio entre los
contratantes, por lo que deberd cjcreitar una accién reivindicadora contra el poseedor.

Como hemos visto, 1a obligacién del vendedor de sancar al comprador, viene dada por los
aparentes cfectos de la compraventa viciada y no porjue la misma sea eficaz. .

Hasta aquf hemos concluido la fase cxpositiva de nuestro trabajo, queda pendiente la
conclusiva, que serd materia del siguiente capftulo.
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CAPITULO SEXTO

CONCLUSIONES

L- CONCLUSIONES GENERALES

1 CAPITULO PRIMERO.
La ciencia del derecho tiene como objeto de estudio el * fenémeno jurfdico .
Este estudio csta basado en un “ conjunto sisterndtico de conocimi ", tan estreck

vinculados entre sf, que se suceden unos a otros en un " orden metédico ",

El objeto de estudio de Ia ciencia jurfdica, es decir €l fenémeno jurfdico, no es mis que el ”
hecho jurfdico ", es decir aquel * acontecimiento de 1a naturaleza o del hombre que la norma toma en
consideraci6n pam atribuirle consecuencias de derecho .

La norma jurfdica estd compuesta por dos cl 1. La hip6tesis o supuesto y 2. La
disposicién o consecuencia.

' Cuando un hecho encaja en la hipétesis o supuesto de la norma se d iena la
Esto es 1o que se llama " Ley de Causalidad Jurfdica ™.

Lo anterior hace ver que no todo hecho es jurfdico, sino lo serf en funclén de estar prevxsm en
1a norma como supuesto o hip6tesis que hagad d

Ahora bien, la adecuacién del hecho al supuesto normativo hace nacer Ia relacién jurfdica,
entendida como el vinculo (cadena), que constrific la voluntad de una persona a sctuar de determinada
manera.

Los hechos jurfdicos como causa eficiente de las relaciones jurfdicas, encuentran una divisién,
de conformidad con la teorfa alemana, en atencién a la participacién de la voluntad en dos momentos:
1. En la realizacién del acc imiento y 2. En la produccién de las consecuencias.

Asf las cosas, se¢ conoce como “Negocio Jurfdico”, aguella manifestacién de 1a voluntad del
hombre, que interviene en ¢l nacimiento y desencadenamiento de efectos jurfdicos consistentes en la
creacién, modificaci6n, transmisién y extincién de derecho y obligaciones.

El negocio jurfdico, como cual ente, estd comp por "¢l ", los que se dividen
en “esenciales” y de "validez". Los primeros se reficren a su propia estructura, mientras que los

I

las Jencia ién p

a sus
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Los elementos de existencia del negocio jurfdico, son la voluntad y el objeto; los requisitos de
validez del mismo, son la capacidad, la ausencia de vicios de 1a voluntad, la forma y la licitud en cf
motivo o fin.

Al hablar de la “voluntad”, consideramos que tienc tres clementos internos: 1, El
discernimiento, 2. La i i6n y 3. La libertad; y un elemento externo que es la manifestacién, Estos
clementos deben coexistir, a fin de que la voluntad no este viciada.

. En relacién al "objeto”, consideramos més acertada la teorfa que lo identifica con Ia cosa o

hecho debido, ddndole un contenido material al negocio, como lo entendfa ya Aristételes, en contrapo-
sicin a las teorfas del abjeto directo e indirecto, las que consideramos erréneas ya que levan implfcitas
una confusién terminolégica. Con base en o anterior distinguimos entre prestacién de cosa y
prestacién de hecho, afirmando que los requisitos de la primera son: 1. Que exista 0 esté Ramada a

existir en la N 1 2. Que sea deter da o d ble en cuanto a su especie y 3. Que este

dentro del Comercio; siendo los requisitos del segundo: 1. Que sea Posible y 2, Que sea Licito.
Refiriéndonos a la capacidad, la distingui de 1a per lidad, afi do que ésta dltima, es

la proyeccién de la persona en la norma jurfdica, ¢l establecimi del ente b como titular de

derechos y obligaciones, siendo la primera solamente la aptitud de ser titular de derechos y
obligaciones, por lo que Ia capacidad queda incluida en la personalidad. Dividimos la capacidad en dos
categorfas: 1. La capacidad de goce, como aptitud de ser titular de derechos y obligaciones y 2. La
capacidad de ejercicio, como la posibilidad de modificar la esfera jurfdica por uno mistno. Concluimos
que la capacidad a que se refiere el requisito de validez es la de ejercicio.

Al estudiar los vicios de la voluntad, apuntamos que en nuestro concepto son dos: 1, El error y
2. El miedo o temor. El primero presenta tres acepeiones, como error obstdculo (que impide la
formacién del negocio), como error nulidad (cuando recae sobre las cualidades de la cosa o sobre In
persona) y ¢l error indiferentc (que no afecta: la validez del acto)., Concluimos que ¢l error que
involucra el requisito de validez es el error nulidad. El segundo lo consideramos como vicio en funcién
de ser producto de la violencla o intimidacién y concluimos que involucra el requisito de validez, si es
cierto y ataca a la voluntad del negociante.

Al hablar de la ilicitud, nos referimos a e¢lla como la contravencién de las leyes de orden piblico
o de las buenas costumbres. Apuntamos que las leyes de orden piiblico en derecho privado, son
aquellas que estdn motivadas por un interés general y se reducen a cuatro categorfas: 1. Las que
reglamentan el estado civil y Ia capacidad de las personas, 2. Las que organizan la pmpxedad 3. Las
que imponen prohibiciones y 4. Las que tienden a proteger a uno de Ios cc D 108
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que este tipo de normas son de las llamadas taxativas cuyo incumplimiento trac como sancién la
nulidad, a difcrencia de las normas llamadas dispositivas, cuya i6n es la reparacién del dafio o 1a
indemnizacién del perjuicio.

Cuando tocamos ¢l tema de 1a forma, mencionamos ¢l principio de consensualismo establecido
cn nuestro C6digo, pero indicamos también la sancién de nulidad que impone 1a ley a aquellos negocios
que no toman la forma que la ley les determina. Dividimos tambi€n a los contratos, desde el punto de
vista de su perfecei iento en: ! 1 formales y reales.

Quedando con esto un panorama de los elementos del negocio jurfdico y sus consideraciones
tedricas y précticas, con excepcin del requisito de la licitud en €l fin 0 motivo, ya que el mismo fue
materia del siguiente Capftulo.

2 CAPITULO SEGUNDO

En relacién al motivo o fin determinante de la voluntad, lo identificamos con el requisito que en
doctrina se conoce con ¢l nombre de causa, En relaci6n con las teorfas, consideramos mi4s oportuno,
scguir la llamada teorfa unitaria, una postura ccléctica entre las teorfas Objetivas y las Subjetivas, que
conceptia a la causa como un término complejo, formado por dos acepciones de 1a misma palabra, que
no se¢ contraponen, y en cierto sentido una complementa a la otra. La primera acepcién es la llamada
causa inmediata 0 extrfnseca, que no es otra cosa que la causa final aristotélica; es decir el fin
econémico jurfdico, que las partes han buscado al celebrar uno u otro negocio y que serd ¢l mismo para
cada especie de contratos de los Hamnados nominados, pero distinto y necesariamente analizable en los
que 1l dos. Establecimos que la causa inmediata, para que el negocio sea vélido, debe
ser lfcita. Por otto lado la segunda acepcién es la llamada causa intrfnseca 0 mediata, que no cs otra
cosa que el p h d del negociante a celebrar el negocio. Se entiende

pasito que ina la
intrfnseca por scr un sortilegio de la mente del agente y mediata porque es el dltimo efecto que se
produce con cl ncgocio, siendo siempre precedida de la inmediata, ya que si no se cumple con el fin
econémico jurfdico, este propésito se ve frustrado. Establect como requisitos para la validez del
negocio, que la causa mediata, se manifieste como propdsito lcito en la celebracién del mismo.

Asf, incluimos a la causa lcita, como requisito de validez en la formaci6n del negocio.

3 CAPITULO TERCERO.
En relacién a la teorfa g ! de la nulidades, d és de analizar el largo proceso histdrico de

P

i6n de ésta i6 Tui que 1a Teorfa de Bonnecase, es la que mejor resuelve el
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" problema de la calificacién de Ia misma, al establecer la distincién estructural entre la inexistencia y la
nulidad. Determinamos que en relacién a 1a calificacion de 1a nulidad, debemos analizar los cfectos de Ia
sanci6n para determinar si estamos en pre ia de una nulidad relativa o absol Conclui junto
con el autor en cita, que Ja nulidad relativa, es aquella que no redne todos los requisitos de 1a absoluta,
es decir, que priva al negocio de todos sus efectos, que no es posible su ratificacién o convalidacién y
que no desaparece con la prescripeifn. Y criticamos por dltimo la decisién de 1a Corte de borrar 1a

_ distinci6n estructural entre inexistencia y nulidad, cn base a una deficiente interpretacién legal.

4 CAPITULO CUARTO.,

Al estudiar 1a compraventa, la catalogamos en nuestro derecho, como un negocio causal y
consensual, traslativo de dominio por su naturaleza. Hicimos hincapié en la fusién que en nuestro
derecho sc presents, del negocio real con ¢l negocio obligacional. Abordamos cuda uno de sus
elementos tanto de existencia como de validez, ¢n base a las caracterfsticas anotadas en los Capftulos

Primero y Segundo, concluyendo que la causa licita en la praventa es un requisito de
consistente, de conformidad con su definicién, en un intercambio patrimonial; es decir, ¢n la traslacién
del dominio de la cosa, del patrimonio del vendedor hacia et patrimonio del comprador, asf como 1a
traslaci6én del dominio del precio, del patrimonio del comprador hacia ¢l patrimonio del vendedor; ya
que esa es la finalidad econémico jurfdica de la compraventa y no otra, independientemente de 1a fusién

o no del negocio real con el obligacional, por lo que cs aplicable a todas las legislaciones.

5 CAPITULO QUINTO.
Al analizar ¢l hecho de que la cosa no se hallare en e} patrimonio del vendedor al celebrar ¢l
negocio, determi que csa situacién es la que se conoce en la doctring como venta de cosa ajena.

Estudiamos nuestros Cédigos y concluimos que en los tres, se ha impuesto como sancién a csta
situacién, la nulidad; pero que en ninguno de elfos sc establece su calificativo. Revisando los
antecedentes jurispnadenciales, nos encontramos con ejecutorias que se inclinan abiertamente por
calificar a la nulidad de la venta de cosa ajena como absoluta, pero descubrimos una falta de técnica
interpretativa cn su redaccién. Tuvimos que acudir a la doctrina, buscando una solucién técnica al
problema, pero s6lo encontramos soluciones aisladas y no un estudio integral de los elementos de la
compraventa. Asf nos hicimos a la tarea de realizar dicho dio, para d qué el ) del
negocio se cncucntra ausente o viciado, por ¢l hecho de que la cosz materia de la compraventa no se
encuentre en el patrimonio del vendedor, en calidad de propiedad, de tal manera que esta situacién
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provoque la reaccién del ordenamiento de sancionar, con la nulidad, esa manifestacién de voluntad,
haciéndola incapaz de producir las consecuencias descadas. En dicho estudio, solamente cncontramos
cuatro elementos que podrfan verse afcctados por el hecho referido. En primer lugar, al estudiar ef

objeto de Ia comp: N opini que con base en las teorfas del objeto indirecto,
hacfan derivar la inexistencia de la venta de cosa ajens, por falta de objeto, en virtud de que se hacfa
imposible cumplir con la obligacién de dar, i enla isién det dominio. Sin embargo

determinamos que dichas opiniones estaban basadas en teorfas crréneas acerca del objeto, ya que
confundfan la terminologfa cntre objeto y fin, Al estudiar Ja capacidad, encontramos una opinién en el
sentido de que al vendedor le falta capacidad para celebrar ¢l negocio. En ese sentido opinamos que el
autor que proponfa esto, en cierta muncra querfa referirse a una falta de legitimaci6n, 1a cual una vez
subsanada, traerfa como consecuencia la revalidacién del negocio. En nuestro parecer Ia solucién del
autor cs obtenida por via de consecuencia, en el sentido de querer encontrar la causa eficiente de Ia
revalidacion de la compraventa de cosa ajena, en la sub ién de la legitimacion del vendedor, pero
que no resuclve otros problemas que acarrea la legitimacién, como es el caso de la representaci6n. Al
repasar el vicio de la voluntad fundado en el error, encontramos que ciertos autores opinan que la
compraventa de cosa ajena adolece de error en el comprador al celebrar el contrato creyendo gque el

Al

v tienc la {stica de p

pictario. En nuestro parecer, este error sobre las caracterfsticas
del vendedor, no afecta la validez del negocio, por no tratarse de un contrato “intuitu personac” y por
otro lado no resuelve el problema del comprador de mala fe. Seguimos el estudio y encontramos que
junto con la causa del compraventa, es decir el fin econdmico jurfdico de realizar un intercambio
patrimonial, subsiste en nuestro derecho el principio de que nadie puede dar sino lo que es de su -

e

propiedad, consignado ¢n la | i6n de vender algo ajeno, lo que nos indica que ¢l intercambio
patrimonial deseado en 1a compraventa de cosa ajena, ¢5 un fin que contraviene una disposicién de
orden piblico y por lo tanto es ilfcito. De ahf que concluyamnos que fa venta de cosa ajena en nuestro
derecho, estd sancionada con la nulidad, porque su fin o causa inmediata es ilfcita. Con esto
completdbamos la justificacién de la sanci6n de nulidad imp por Ia legislacién a la venta de cosa
ajena, sin embargo tenfamos que resolver el problema de calificar dicha nulidad. Asf las cosas y
tomando siempre como base para la calificacion de la nulidad los efectos de la absoluta, segin lo
expuesto por Bonnecase, anslizamos dos artfculos que de una manera u otra, hacfan convalidable la
venta de cosn ajena, por lo que el requisito de exhanstividad de efectos para la calificacién de nulidad
absoluts, no se completaban, lo que nos lleva irremediablemnente a concluir que fa calificacién de Ia

nulidad de la venta de cosa ajena no ¢s otra que la relativa, Por iltimo y por no dejar de lado, las
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opiniones acerca de la validez de la compraventa de cosa ajena, que se basan cn la obligaci6n del

vendedor de sanear al comprador en ¢l caso de evicci6n, las refutamos al que dicha obligacién

deriva de los aparentes cfectos del acto nulo,

I1.- CONCLUSIONES PARTICULARES.

No podemos concluir este trabajo, sin expresar la reflexién que al final de 1a investigacién nos
surgié. Es para nosotros algo trascendental el resaltar la verdadera importancia que tiene en el ejercicio
de la profesién de abogado, la reflexi6n y el estudio del objeto de nuestra ciencia, es decir el fenémeno
jurfdico, que cn el 4mbito del derecho privado, es la teorfa det hecho jurfdico. Es verdasd que la
profundizacién en el estudio de su cstructura y sus consecuencias, asf como sus sanciones, hard que la
interpretacién legal sirva para alcanzar el verdadero fin y la justificacién de la actuacién del jurista en la
vida sacial, que no es otra que la procuracién de justicia y equidad scan el esqueleto de las relaciones
jurfdicas. El gjercicio de investigacién y formacién de juicios resultado de este trabajo, ha servido para
mi, como un modclo a seguir cn ¢l estudio y resolucién de los casos que en la prictica se me presenten,
& fin de buscar unu soluci6n que si bien espero acerntada por ¢l bien de mis clientes, por 1o menos este
fundada en el amor y aprecio al estudio del derecho civil, como pilar de fa formacién de todo jurista. Es
importante agregar que el 1iltimo fin de este trabajo, s tratar de mostrar a la comunidad, que aunque
no satisface la profundidad de un estudio profesional, si esta realizado con toda la intencién de
superarlo en la vida prictica y de ser por lo mismo un trampolfn para comenzar a practicar una vida de
servicio social, en aras de una mejor convivencia entre los mexicanos.
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