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INTRODUCCION · 

. - ·, _., ' ,, 

Uno de lo·s aSp·e-'~tos /imP-brt~·~tes. en la!Í: rel~CióneS_ ·comerciales, es 
.·,'! 

indudablemente-.~1· cr~dit6;::ya'·que,.es ~n· ei~m~~~6. que·:~ant~ los 

negocias' peq~eñ~~;; ;'f~di~f~~''/·~~;~n~~s, ,;~sf'ia.!~ Ú;}pe.rs~~as Úsi-' 

~~::~:;~T;~¡¡{t;¡~~~f ~il~¡~;i~~~~r~~~;~i~~i~i. 
::· :;;.,'.:.~1~¡i~:~j¡~~;¡~~~lit~~~~~l~'.. ¡){·.,:d.:. 

· ·. , ... : ,:. : ;.~-,.{:.,- ~~~,;;,·_~-~~"~~,:_:;~f::~~~it(X·~:~~-;y;;; .. ~~:}'f,~;}'~Sz;··.;J~~:B~:~\t~~·:.:~~f';~::: .:~:\·,~.: .. '..'?-::" ,5:: · .. 
el aspeé. ta.··. t.eó·r·1c.·o;y~n ·el'; ·que~·.se:;canBliza rán:;.los~:~·an tece.den tes .histó 

:::::: ¡:::~2::~:t~~¡~~~~ítt;~¡!i~~~~~~~w¡~¡~; e 
intel-·pret~Cióri·:;ie1 estados financieros lpara ,determinar~ el ;,grado J~·~· 
~"de udam.ie n:~~,·que:;~~fa1~·:;1;5ii~;;f.~~:K~i1rm~!~~~jJSJ~f it~t:f ~;1¡JE~ ~·i va·. · 

del o torgami._en ~? .. '.:.~:7~.~- ~_.:c:.~·.é.d ~-.:.?" .. ~~.::':Ü::~:~··i.~.~~r~:·~·~ :~·e. ~ª:~:?ti!C.á~~-.~a.;, ·_.~:-por, 
fil timo, se i,'cl-~yé''.'~~~~;~~;pi;~h~~~~·:;~~_'-1t;·~f~'¡":~:\i}~:~r;~llar · el 
a ná lis:Í. s _ f i ria n~-i~·r·~·: .. '.'Y:~:·~~-~.~ !~·~ ~ ~-~·~'l_:)p·r~>,~·e:~¡ 1~1 .. e.~'~·~ · ~'cfóii ~is t rá·t i vo 

que conlleva.- ai· · oto~.g~~-;~--~·~~--"~i'~'_.~·~-~-6d_{~o:~ /: 
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O B J E T I V O S 

1.- Analizar· el···co'ncept"o de crédito, ·l~s,.divÍ!rsos· ffpos·.de crédito 

que- existe~·;._, l~~ dife~·~~t~~- forni~-s:,~:-de'.·~·ga·:r-~-~t){~ari-o y. ·ia<impor­

t~~cia·_ 9ue>t.ie·~-~;: ~-~- ._':1;·-. ~f-~i-~·cú5n_ c¿·~-e~~ia(~-'-~ 
-\:;: :.-:'::···. . '" . ' . «\·;,:.- .;, '.« ... - ... /: ~·-:· :,:,-:_:; ' .. , 

2 

• - .~:::::~r:,t~~·c~~:::~(~;if·,~{~i.¡~~j,:für~:~i'.!'.j~!~~f~~;t~J~~ifa~~~f¡.1.:!·•· 
cieras ~:col!lo.~: s9~---~·1_1q üi'de-z··;·-·/sol vencia·;·f~cápi t'al':;-_de) ~·ra_baj o·~::~g'rad_o · 
de· .eni~~·d·a·~L~ri'h_-~\'.-?~·f·~:~(~'.-~/_ .;._;.-¡_". -.:---~~~--- -'T~~~~-: ~\-:~~~'.- -::/{f~~·:.:i}i~.=::~~-~'.,Í.1~;:)t~;;~ ·._ .~.k~: ·:-:~:' .' 

-. .- . - .. _- ,.::: ~-:· :~t;:;\.~~--.~~;>. <{-~ ~. · .- ;:~:~~(: r~:;· .. ~ ;.~ .i~.;::._;:~:.·.!'x{J: .· :~i;~,~ .. .,~?)~~~.:_<~?,~:._~ ,!: 1~'.~it.:.\J/~~;~. :./:;-, ~[;'.. '.,_· :~~ 
3 ~ - Mostrar_.._ eL:aspE!c to~~admin is tra tivo_;_;-q ue~;_se~¡-sigue~;.p_arB.,·.el;·_o tbrga-::::::: ... -,"'.(~' ~· :;:;:~~r·~1·1~;~~~:!{,;~.:p~:,· -
4. - Resum:i:~:~ el ~·'aspec'to';'-teórico ('·finSriCie!'r'ó ·. Y-1 administ.ra ti va·, en 'un 

::ª.:~ P:::1ff:· .. ;E'.·~~~~~>~00tJf~~n~~*f ;~t·it\:~~f·ffg·d~i,'.: ~·t.orsamien·~ 
5. ,- Que es\:.~, t{a~~.~o ~~·ni:~.f~~}'MJ·~á;~~·~.e~(<i?iki':~:?.)~~~o~ma el -

procedimiefi to.< q·Ue :. se :_.,s1·su·e ;,~eñ-:~·'.Url8~1;'so
1

C·1ed.Bd:,:_Bltónim8' d-edicada .a 
·l·a· ni~t~a1·~-~~:{~~~·(nl·~-~-~>i1:~-i~-~\'~i~!;~J:i~6/g'~-~i:~~~-t~-~~-; d~--:~na ·)inea de cré-
dito. · <::.;·: ,..;· · ·.,,·:•·; " 

'.: ~ -~ 

6.- o.btener 'ini -~ít~-io __ ~;\>'r~·f·~~~·~_ri·a~: de Lice'nciada en cOntaduria. 
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CAPITULO I 

EL CREDITO 



ANTECEDENTES HISTORICOS DEL CREDITO 

El c·rédito eS t·an arii:i8Uo· como .. la civiliz8ción misma, ya que en 

sus comienzos el p;éstamo se·ef~~tuaba.en especie, y fu~ hasta 
la: ~·¡,a;Z~-i:~~~, ·.:¡~~\-~EA~~-~~;dii'.~~-~~:~~º /:.~:u·;¡Ú·~~~·n · 1-0,S p-~-i~~~·~-s- '"si-gnos 

crediticio~ d~;;Ün~;\m;¡'~~~~'él~~i~.~ii!i{. } , . , 
Antes···de 1a'•era:~;J~~~,~~r~·;'X~~~c1~~'}ritii~Lh~.~,~·~~·~~f~~~6s 'ias 
.Pr.1~·~·:~~ · ~~,~"~;d~;·~.~i~~~~~~i1!~;j,6J~~~írf.~}Z·S~t~!b:.tf ~~~r'~u~;·re~ .. 
di tos f 1 uc t:ua ba~:,:~":!:t.:et_~l-~;.4_0'.'iYc_;-e_l~,:-7 5% ,.-.. Y :.,_aun.,. c~ando _,parezcan· 

. ::::::t: ;;~:.~:if f if f J: f~t~~f l'.~lB71il~·;,:~,;: .. : 
.ta~~i~·_,··de~~::{:~y:~~·=;~·y 'décietos}'q ue- · eStB bl"e.Cía·n- ·penaff~:corp"orales' pa-:-

. ra: ... el.•,.d~u~'k'r{,~~~•~,~~~~~~~E~f:t~;~~t"fi~~~~i~í,fJ~~i~J¡~fi~Yi~~~l,~,(~'ff •, .el 
acreedor;,. _:.'.'tambien~·~:_existen··.;·docunien tos>.:hist6ricos:, q Ue . .:.i ndi'can · 

·'.f ~;:}:il~itili;!11~;11~1~1tf'.~li~:~.::':~ 
ac ti v-idad(·erardis tin t.a-, -¿p ué_s'.':ac tu_a ba_n ~·.camo·..,,_ca.i:nbist_as~~ y :::_me_rcade-

.·r'es' ·. d·~, m ~~;,l~~,'.Pf~~;~,~J~º~~J·,~~jª},;~,t~,t:~:,~Í~1~Y.'.?::~i1~f~~:u,~Ji.~~:·~ t.es ·. 
cu a nd_o .los ~.d_eudo~es '.·radica bÉl~-: en·;::e1::~'extra·nj erO·~~·-;·yYsé>eñcB.rgiiban 

a ~u ·.~e~·; ~\~. ~~k~~;;ii~~Y~·i~~d"~g_f~~~'i:~.;~:~.~g~~,f ,~;]~~~~'.f ~#)~:;;,~'0.~J,,~cf e!t. 

drires -~-:q u~}·t·i'd'f¿~);~n--:; en': otros-~; lusa·re·s· r~«pera·:;rno ·~p_ra·c t icaban_"; opera-
'<· . : ,. ·.;::: ,-~ .. -'" :~-'., ,. t'./-,•f ,,;~.;. "' .'," .. ·, .¡'...; -

ci ~ n ~-s" d~~~-P ~~A t;-~_m,o·_:~ -~ ·::_y~~-~~;~·a_á;t~·~(~:~\·=·~-~~i~:~SX'I_It¿~,a~·d:~'.·-~a pii r e"Cteron: -

los. bailco·~·-- c~~,i .:c.6n , 1as:·: ~B~~~.t~_~i:s~i.¿·~·~=:,'.d·e--: ~S_t~ ~i&'lo 

- 4 - . 



-, 

Los babilónicos dejaron escritos hechos en tablillas.-de.:barro, que 

eran órdenes·· de pago con ci.ertBs ~imilitud.es a··la _act~al -~e-tra de -

cambio. 

En e1 cp'~er~~o ··gri_e'So_ se ·-¡.n·~·t'{~GCfO~n~i\L-zó·;:·~íi ;,'~~~J·;-~·n·~-~ -~:i-~iia-.r.e.la 
letra d\,c~jb.i~;;(~J~i¿;t~~ai;~r•.~(;~/!&~s:fJ,f~·I~-1~~~ª~~~tti~~zt;fo:~~r 
los ·romanOs ;:,~.:--Ex ist~en:: .baSeS:;_-f eh8cien tÉ!s\-de,.._·transacciones··::..comerciB-

' :·~~~-~ :~.--\::~~;~··: ~i-~::~::;~ .: \;{f~_.: -:::./._;.:~,:·:·;:).~/:. --~~~~:: :·},·_·-~ ·:~Lt.:. ;;~~~~~-: -'.~ ~:·:>:-~'.;-., <· 0--:.·. : .. < .. ·les de los• pu.eblos:'ailti·g·uos:'icórilo ·s1·rfo\" Cartago y. Egf~to.·;".· Los 

~~:~j~i~i~{íf ~l~lili!i~l~i~i~:~íi~i¡~~[;:J~~~:~ 
ro 'de .. ·siJ -~~ud~d ·; .. :;.Y. ;-~.s.~~y.'.ex,t~~d i~·;,~~ :':.doc·ume.n to/:·q ~éc.::·Paga b.a.:··~u":·córres 

~~~:~~:¡l¡~~~Í}llilillil~1~11i~~!tii}j~'.il~'.::· 
mar. :· Por·;-10.: tan to.~·: se···9~iginaron,'.'si t~uac_iones.~·en::-lEfs ~_que· .. e1.-.·came!., 
---º - - . -: ~·. · JY~.-/ __ .; ;.1;;.~: ){:~; ~·'.;i~;~i~ ~·;>~·~·-,~·~-?'.·:~~:~-~~~-~~)+:~~%1~::'.1~~~c ~-~~;~~·;,72~;f~fr;~~~,:' ~l~(~: __ ;_-_: 
cien te se.-. asociS:ba·~:cOn :·:·c-omisionis tas;-:~, q'uien·es::·prOi>oI-CiOila b8ri' ··f ~.!!," '::_ 
- . .-. '.:: .- .. :·<:· . .-:--::~:~ .... ,~·-~1:~(r:~i;~-~·T.;i!::: . .-}.~:t:;,-~:·, ~::::::.~.>,:.:t:~;:::·~;f-~~::·\~~/{_~-:i1:p[~.~}:~1~ J:\\·?{~.¡:~~: ·.1 .. :,:: •. :,:- -: ·:· 

dos para:.realiza~~lat.tr~yesía~~y;;t~n1an;\la~obligac~9nYde1~compafiar _ . . > . . :':-:r..·. t.·.:.. ..,:-e- -.. ;---~· ·. -:~·~-~,- ... ) ::·:· .}~"':>~ .. :;,~ .... ~:-' ~,r,~i;._~:~~:;\~1. :~tw-.. --~:~.;~;:f~:_.:_ ·-";;"j'.- ..... , , 
las mercancías·· du·ran te;. el~:.v.iaj e•'· pa·ra:-~ encargar.s_e;::·personalm·en te~- de · -

~,;· ,,~;» :~.:;' ::·:; ,;'.~\~;:_·.·;;,~::;\:('.~.:i-!(·;·J:.~::;f)~:'..f~(·~'~;::&~,:\;;s~.}:;k~~·:i : .. ?~h.··':::'.:··. 
venderlaS'~: .. /·E~·i:·~,;~·t~L"PC{.: deScomercio '.se ,,~desarrolla ba·/como'.'.Sociedad 

~le.r~~-n ~ i,{:;~- en'.::~:~·::·.~ ~.¡;f,-;' ~}/pé:tQ:f~~~~1~-¡i~·~:·;~~.~~~~~~r~~d1~·~~~~~~~.~~!~~~~i:·~;.~~-~ ~ík ·e·n 

:::::t:::'~:·i:'~~2f f~f fñ':"tt;f t';f ¡tt~~:m~:f }~¿~,~~j,~üi'f f f:f~~i:~~s:g: 
.,., • _¡;;-· •><, ·' ;·-':;.: ·.-~;<:· ,.·r_~,;··,'~\: ,~;'.'''"'; .. -.. ,:. "'::'.· 

ro, de· _ta·1·. -~~il'~-.~-~~ qü·e·-:·s1-:,i~';\!mbar·ca·¿ió~\~··n;.·ufrBs~'f:~:}~ ei;.: dt?üdo~ · que-

daba exe~to: .de _i~ ·~"~,i·?-~::~i~·~.'.>i~.'. s--~-~}~J~,~~ ·;~~:~' .~;~d~ .. t<<·r_ecih.~do. 
- 5 -. 



Durante la .Eda,d Media, con' el desarrollo del.· comercio mediterráneo 
; ·,( .··,, .. -:-: ... 

y la prosperi.da·d de lás 'gran'des ciudad
0

es~C:º.~,~~cfal~~,~ surgieron --

im·port~n t~S e~p,~~~~~~ :~:-~~~~~,~~~r~:~~··_ cÓ;n~ _·'f"u:~rp~·:<:>La'~·-'.Ta.Úl~ - d~ -~·C~~·b~s, --

de Barcefoóa •• ;~un~tn~~~!}4~1,éi_ :i¡'. ~f,n~h''?d~/~~1~~~i;f,}'.: en-1407 ;_ · El 

::n::a:~ San:tr~:MJt~;é~Jt;t~~l;Jtl~:{ ~~eJJ;i~t~J: ~:~~;hio de v_enecia 
-'~·~,,~~ .--:'.- -'?~ - ~;;,~~(-~ ;~~-,~r <~'.-i: :),,.:.-.~.;~,~- ;·.~1,0\~ .. _ ·:,-;:,:.- .. ,,; ~-- ;•--' C:·:· ·; --i/; ,.., 

A n ~~~e~~~,~~~:·~ t~i~~t~i~:~~r~'-~y~~i~~~~}i~-~;i1~;~:i1~;~~:~~~~;~-¡~~¿\ ):??: . ·.~ .. : 
. . ~ ::.·;_,· - , : 

,: ,~;~'~.---~~;~:~·:· _.i/H~~- .;;:/:_}_~~¡;~t·;~~,~~:~t¿:~.· ~·:-~·!. ,~·-:[~:~. ~~;,.~:\ 
Los priirie,rq_~--- vest'igios·-'.del·~ crédi_~o, en México, se'~-;--:é-~Cu·e:~tran· entre 

c... -: ·' ... ~:·,~: :;~ ::~::1_;'{0:?.1'0~-:r_:;;~;:->::~;·~~J?ii~;-~~~~fSi'.7~:~~2;~-'.:: .i:é~; ·_(S~(-~·}·~;L:_.: .. -.-· 
los, !iZtecas. >Al<·~·ri:ibar.!.~:los}~·ea·pañoles_.'-ª 'ilo~.-:que"~hoy :'~-~.~:,E!.i ~te--rr'ii:o-

. _ ..... ·.-. -.. -;:·" .. --~ ·-:.~·:·;/: ,~:;;~z:-"·~;.:·t~~-~;:j~:~-;·?:~t'.~11~:1¡~~~~;-:_; ~~.::0:~1 :~¡:.~;;.,- ."-h\~· :,;:·'·;.--: -,_. -
rio .de:-México ,·: .. éste .se-:-hal·labae .. dominado~::-_en ~su; mayor~···pa·r.te. p·or·' la -

llamad·~··. Tr: P¡=~~A~.t~n~1i·;f ~'~.1~~~f~:.'~!~~'.!t.~~~:'&;~(·~,tii~¡·:::'l: ~~ •' __ -~ex,c~ 
c.º, º._ a~:~~·~.,~.6.~~-~:: -~;>~.l~:~_d~:·:·.t_~:~c-~o'.~ª-~·::~·-~-~ · ;~,~.;~-~~~ ·.• .~:~~Fundamentalmente'• ;1.la. -

º ~sani.~ac1fr-,~~\t~:t'.~~~.~~ff.!iJ,~r~1~; ·;1'ªl~~}?Y~:~ ~p~: º,~-;.~·~,c~,á ~:~i· ~ª t ró_n 
azteca t por .. < ése;>> lo~~ que··, se_'(diSa· .. a.cerc·a:-·de-::~·los '.habitan tes de .. Tenoch-

: ~ ._· '.·"t-} :, f :{'.'.'~·:: ;::~)~ ·:;~~~f.:}c''.~i~i~¿:·~{·.f:~~~~:~::.'-'{~'.~t{ ~.~~2~~\~~-:(:,t~:~f2fi~.! ;\~;·i~~~-:\·:t~?~~~--"~ ::.·~·,, ;.~:·-:-; ;;:·.':-~·;, 
titlan ·.es;·:, en:>líne'as. :':general_e"s ;.',:;apl"icablE!,~·a'!'.l.Os't:-demás··'. habit·a-ntes -

::':'.:a~j(~~~t*~~f {í~II~~~r~~í~~~~1,~¡:~ 
habían· incr,e_men tado,:._,dell!as_iado,,,:;y;:.~·se.?~ r,ealiz_a b~n:::no';':~ólo . .;.median te 

: . · · ·:·· .... _ .. ··>.--- : .. /;,:;;;~ ~:;:~~:?;;::./:t;.::~:,: :d_{;_~.- ;~~:,;,~::::;:~~:)VY~~Sf:ir· ~<\-~:·}x~··/:.':f:Y:}:\-~_·-~?t·:t:;?;~:,:: -~:;~t-- -." 
tru~q~~s, si~o-~com~~~verdad~ra~~~peracion~s:det~~mp~~~.ve~ta·~ cuyos. 

· . .:;·: .. :·:·_.:·.·-~y,:::·~·(::>:;~· ,~'.~-:\\ .. ::,r¡it.::·~~':r{ .... '.~;~. ~<·.· ·:~{: ... : .. :.:/<::':;;~:~ .·~t~:-,-'"· .~; :-:::):.: :!·\;.:-.(';:\:.;.·.:.-~· - .: -.. : . ,. i. 
ins t r·umen tos' d·e Cam~~-~' eran~·: distinto_~:: ~!~~9;~::~--~~:~~,~:ul_~-~~!<·.q,~_e, :, ~un_q l:'_e 

no acu-ñád.as ,';~::.-~es'e·mpe5ab~'ii'·~-~1. !~~'t·~i~.·f~¡~' .. ' ~-~·'t·a~-~ ::_:'L~~ ··'.'d-i"f~~~;~.n·t~~ ·~~pe­
cies d~ moné~í'~- ~~'.~:~--i~~~~-~-~·: Po';:::::~ó'~/_'~·~-~~c~s'..: e_~a_O :'~.\ · 
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1.- Cacao _diferente del que se usaba en el consumo cotidiano. 

sici6n de: ~erca'iiCí8' ·de-no~i-ílad~ j'i:l.~08.Uai::tit.i1< 
·., .' . ., - ... ·.,· ·:.·e' -... , .. .. .._ '.=;--'..;>--

•.,·.:;: · 
3. - P!°ezas-. -~ie;_:·cCib:i-'.é ~-,;:~~-y} .. PSr~:~ida··s·· a·\mc,-~·eda/"Ei'~u'fi~(Iá"~f· 

Tanlbién·;·se <.-e~-¿~~~-~:i~:r·a-"~+feil-;~-~'c·1á;/~'"d~L-iC~-t~'-¡:~~ .. >~-~-~ i~(h~~t~-ria -

::~º~m!!r{f "i~i-d~for~i:1it~f.~~~~!iÚ?t~d~t~:~,tfor:fairii~Ei:::é:: 
' ~" .:1.·~ :.' i ,, ""'t v:,-- : 1;• :,.~~ ... ·' .,,~':.- '~· "~--,,-.>::.~- : 

ázteca reconocia'l:ª" deu_d~s, y,;cons'ignaba ,c:-·com?··penas ~'pa~;;; 1ós · -

deudor0e.~ :~~~J~'~-~'.~f~~~iF~tn;;{~}~~1'.~~~~?;~~i~'J~if~t~~1:, .. t~I.~omo 
lo hacían los''. romanos·.", ,., .... · 't} "; ~f~~-,: 

· : . -·;'.·.-::: -:.· ... ~ ·~/i~::-~t:¡:L: ~.~~~~~~·( :.:~\~ .-;i;~ti: ~::~>'.,_· .t~'-+~· ,._: . ~ . , ¡ ~ ·.n-, ·:- -·~" _ . :· • ·. 
En la e"t.aPa.' de~la:,."Coriquist"a-;·1·:sec·e-ncuentran· ... an,teéedent.es:, de; ope~ -

::::::. ::f Íl&~{~j~~~t~~~~)}ti~l¡l}ii~ti~~¡[:,t .:''' 
,-amigos·_ para:~· 1a:·-,exped_i_C:ión.~ p r:oY,ec t'ada ·~';'.,~De?,:Die"go-;-\Vel,ázQ ue·z.: recibió 

:·_·- -~ .. :: > .'_·::;(~:'[;::_; í'·ú;· .. ,.-.~~~')<. :. -~\~,-._;fe'.)'\\~ ~-~~}~:;_ ~y;,{~¡.-~:\\J::~~:~¡:;?,:-.;~:\'1;;t{:.~t~ ;·:,~~L·~·, )}~-_,: :_ '.'1f.:,<.-.-· .:· · _:, 
Hernáli, Co_rtés: .diez.';:.na v í'ás .. ; >: y:·'·.obt-u vó :.de";~laS·~ de"más~.~pel:sOna·s: .. $ e, 4; 000 

~~::~~¡~¡~¡{~{~~~~~liii~l~~~~;~t·.';';·: 
El ~ismd _ r-~i;",~i-.~~~~,~~rn.~~~'!;~f :r:~4~;i~~1:'4,~'.~~ir;;t;~,:~0!::·,!i:í,~~t~~.·.r:, ·u · f ~ 
vor. Andres ·rdel "'Duero ,;::amigo,..suyo:',~-'vecino:,:·.de,t1 1a.'":"isla".;,de:,.Cuba • 

.. . ". ,~':; __ · ~- ~~~:'.;·:)i;_:._~·:..'.::;:-,~ )(,i{~\~ ~:f.'.t~~t:::~:~frr:::~'/:.1:~·;,-:~::f;,:,--~~~·:?;~2;i~?:::':;·.~~!~~~--~:-~:-i?-~-;~-;y ... ~·~·~...- -~"::-:: ~- ... .. :, 
Algun~s; miembros.- 'de:.;la)·empresa·;.1',iniciadai.~;pori.~Co_rtés ·;-,habían ·dádo 

: • • • ,.: -.; < - é;,.- •.• ·.·~::2:;·,;;fit<~; .J~·i:~t }\?U:_·:~';t~~-. ~'.'.Y.~·'.,{~~:¡~~!j~Si~~:rc::\:;.~:~:,:;:":Y:._·: .,,>-· .,;·_' .. · :· ;". 
ga ran tíS · 1~~:

0

~·b.:t~\1-rJ·~~~ f i·anzB's:.Para· .:~con"Seguir .-1ó:\-neces·ari o·-',a ".f iÓ-:'-cie· 
- - ••· "<.'-·· ,_. ·. ~::\\'.~(<·V:}\:;-?:~::?: '.:?-'.'{:;:~!:.;_:_~:t~\\:.~;:.~ :~¡~~~\·~:::~~\=:~~:. _·. j·.·': .. ·-~ :~-,,, . , .. , 

emprender ia. "~:~~~-~a>/a;~·-_ c?_n tfn~·n·t~j:;; ~~-Zef_e.~.~;o '.~S.~.;~;~~~-,;\~e_::~~~~-t_i t~'!º 
en gara_n·t~z.~~-~~, d·e· ·.~·f:éd1{~'~ ~~~-~~,¿~-:~ ~."Q·~º-~-;~~~·~-~~r~·~éS<~RiOS~_,ní~di,a-~_te. -

·. :: :::,7_-• 



la expedici6n de 11 cédula~'' y promesas de fianza para que los pres­

tamistas· facilita~§n· recursos, por los' cuales,, d~ no ser pagaderos 

respondei-18 ~.e1 . .' Pf'?P(~· Cortés'. 

CONCEPTO·DE'~~É~~TCl> 
El. ·té rm·i~a·. '~~~ªdi'~~b ·,:.pi·~vi'_~ne.'; .·de· ~·~.-~edi.t Um ;- d"e · creder·e que. quiere de-

~i~ ~~ne~'r;?~~;·.ri·~:~;~·~<•:.~:·~.6~/.~·~:·'.·C~~·~.::·C·~~':fo~~·~ ~·:;~er~l s~O ptlede 'definir 

i~ op~~~~¡-~~J~·e. -~~é.cÍito·:~~o~~-~·. 11 ~~~.·· • .'e~·~;eSa :·~~~·.''.~~ .. :~a~-~r. ~-~:ctuai', sea -

ci.Í.ne~o' .mere~ ri'ci~·_,· o -~-e~/1'c:í.o. ~~ ·~~Gi'·r~)i'~·:;·ba~~~:: d~- .la: 'Confianza' a· CB.!!!, 

bio de un .valor e~uivÚent~ ,·,:é;~.,'~~~t,~ii ú~")"fufa~'o. pu~iendo; eXis-: 

tir adiciOnaiement~-: ~-it iD·t~-i·~'.~ .. ~--~~·~·~;~·,d:.O·~··~> J~.::j\· :/¡.: 

::::::::::::·::·.:.:·::~:;:~;:w!~.1~t}ii~~t~\t~t1r~~:r· -
Otra definicióri. es ... qu_~ Cré·d':Ctc;.::/es~- eV:p_ermiso.:'.qUe\se::(dá'.-rpBr.a· ·usar -

::·:::::1,:~_:~;:;¡;~~1tr~~~~t1;11r~~~;~al}:;:: 
de "cambio:.: q u~. :p:ued'e ~"Ser.r:,_11·ama.dof,»'~.dineio/ a ¡.f U türO ~·~··ii~:clue icomo'--.t8.l -

. : · : ·: \, "~:.::.: .. ;: .. t:~{ ;\'. -s ~~:~.~-:;~·;(0:f ~' .. ~§~/sL~~?~~:~ .. · »sr~~~{<::~:~:;;:.~~.~~~r:~ /~"I;~~:.t~~~ ~!:üi:.~!J;~ .. :.F:~ '.~;~\~ ::: :_~>¡ \ ~ .". ~ 
p~ovee :·el-c'elemen to ~"ti·empo"';'",'en'::·' las.;:,: .. transacciones·~ comerC.iales: que 

::::.; •.::~¡¡~~1ii~}f ~~!~f~~~~f lll~f f ~~~~lt.~:::: : 
logi-SI-... u-~· ·px~.·s:~.a~~-~:: en::::.é'.i.~(;t:i ~.~ ~-.O"en:·;·:~·~·rc~ri~"1~i's º~a'~-~-. ·t1·q ú~~~rLo en 

una fecha "fu'tu·ra'·, ~~t·~-~~~.~.~~~ ·~:·med\a'n'te: ~~~r~~e~~: moral ·de hacer . el 

P.ago ~por~¿~.~·~ 
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,"_j 

VENTAJAS E IMPORTANCIA DEL CREDITO' 

Dado que el: crédito es un· ag~ni~ de prdduc~i6n y un medio -de cam~ 

bio~- hace ·m§s __ pr~du~~ivo ·e~ ¿ap~~al_al aumentar· los bienes produ-
e idos' -Y· consúmidos .: 

De" nO ser-·'-_por·:el_ -~r~-dit~·~ 'las pe"r~onaS no_; pod'r!a~>~d<i1iir:1··r bienes 

de al t·a p·recio ~, 
0

A1:· .. ~s~r·;· el' .'~r'édt t~ ~ ·~alO ·-~~e .-.. ~~-~-ri-~ j.;;q·~·~·:rd:~~- una . P.!! · 

queña entidad :de di'n-·erc:>:~·pa'r ·1a·a·:.b{eneS -:que·.;:s·e··.\de~e~n}:Sdqu'irir.' y ~­
el_-sald~i. p·~~~-~l~~--~ ·p1·az~s~-,--- :.:.~. _:.· · ·. ·-:.,~.;--.-·:<;~.:~;{:;:~~;e·~:~;(~>·· 

Otra . ~en-·taJ a::.:es-: ra J~/~·,::~e/: tr~n·s'fé·r1·~ .::gr:'~·~,f~'s·i~i·~··tfci~'cié'~-!'d'~-:} ~fi.ni:: 
ro a d:i.~-t~nc·i-aS'· ~·f·g~·if i¿~-t·i:v~~<<:.:- ·': ;)/·.'~}~_.,, .. ·~'-/6:. '~;;~'\·, :._ -í···, -· 

_ . . . .. ···:'.- .;<··:·_·:~:·s·:;·:\\~'::~ -~21-:~~-'~f·:~'.~~<<·_·: _ 
. El crédito aumenta ··.las·- ven tas·--y\ é_stas ':.o ::-·su 0::0 vez-~;gen_eran; mayor_es 

:: 1:.::::::~n •. de:~,réd,i.to~p•~;~ti•é(:~:.(i;:s~i:i~{i:~~~iJ~~ll~fi;~~t;~rs~:,icon 
más _rapidez_ .. Y-· ~-~g~-~ i_~a ~ ;·_ :· ~:1:.~~-i·_:i:~~~~,_.:,-;_~~c~.e~-~-~--~º:'~~~·}1.~·:.:~P.!:'.º_d u~_~i-~~ . 

:::::::::·.:::::::~:;;~: ?~~~1Jiíl !t.If~\~l;t:~:'.,:: ·-
cioeconómicos - 8d9ui~~-an·;:,"b1ene'sXy ·. s~ffrVié:i~Os~;'.q'ue·: riO't:'eStflr'.tán ·_í(:~i.i ·-

al can ce~ si .fü~f ~~~'.fü:~&~~.~r~~·:1JJi,~;¡f::fffIJ!%J;~:;1~~1f5~i:t~f;:. ·, 
-Cre·á~-i~~:· de:1~f Uen testde'~;-tra bºaj o·;-:¿ inedian te':·'.hu"evaS-/'e'niPi"éSas ,;._y ~~~-p J.:1!: 

;~¡~¡f ~¡Ilf ¡~¡f i~llf !~~l~~~'~i~~~I~Jíl:}::!:~;::'"· 
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Lo anterior muestra,una imag~n ~lara d~ la .impo~t~~ci~ del ·cr~dito 

en el desarrollo ecó'nóniico d_e u,n ·p~~s, lo C?uai\'per.mi·~e"· entender 

por qué ·en los P.~~ª~-~, de-.·11'b~e· emp'l-.~sa ',.se -~·~tili.'za·i~·_cada·, díÍ=l en m!_ -

. . \_¡:·: .: ¡{\.;~·-:-· ~<>> -.-" 
;··~:. ··':< .':-:.;: .. :~.:/} ··':;-:'·<'; « ···.·- -~ .. ;· ····:-'-· ...• ,. 

:::::;:;:::~~1:~1l:~}i~~i!mlf ~!'i:~~~~~i:;¡'::·: 
facciones y materias :primas·, a crédito;:::·realmerite·;:"el··•.'c.rédito.:es. un 

elemé~·to. · n~~e~~·;,i:~)~~;~i·,~ª;~t'~~Ni:;i~~.I~i~~~~~~~1t~J1!~~~0~~;'.;~~~,~~c.i·b~· .. ~· 
ción, de la·. recSuda"c'ióD'f(fe~-~ma te~r1B·s~"P riinas'} haS t8_,.1B-'.'ven t·a-,·f in al al 

:::·:::: .. ·:i.::;:~' :¡~¡~~!f f~1iii:¡;f ;:;;~;::~::;:~:t::''.·:: . : 
que con las ope~~é.i~~~~s;Y~ ·:~·r:~d-~.~-0--~._~.-~.10·.s_\~~'_;8-~c ~~.~ ::{~~-p:(r:a~ -~;~.e~ p _etÓ 

yor escala. 

confianza. 

OBJETIVOS DEL CREDITO 
•,- . -· . ~ ... 

Los objetivos del ·CréditÓ ·d-~b~~>. s~'~,::aéor·d~'~·· 'a1·:·.o-b.i"~ti~o ge"n~i-ál"· de 

las empresas, . pt!~!"º~~~-~-}~ifi·~?é1 - ~·~,~-~-f~-ri :_'~'.~~,;~ro'·-~:6.j ~~fi;~~~;{q·~·~- ~e,.per,-
,.,, . 

.,,_ '>- .·.; 

- . ,- ::<----' •.' -co·,-.,- ~ '::-~·:::- - .;" "'--· 

1.-

2.-

za; 
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3.- TENER LA MAS ALTA-SEGURIDAD EN LOS dLIENTESCON'POLI~ICAS DE 

COBRO BENIGNAS. En este, ca~o:, se<establece, uná. p~Htica ris!. 

da de crédito y s~·.:~·f~-é~~~~ri~·:t·r·a{o: .·&e··~'erOsci,-.:~n~·'.é1 ~ C~obro·;.: 

4 .- MAXIMIZAR .Ú 'ÚG·6'~~¡¡f~-F:iN¿·~IEiti· DE'LAé\N-~:~i~-.. ~; ··P~ra l.e_ -

:;::::!fü}j:MJl!1ti~1,~iJ.i~!~Bf:i:~tlf 1til~!~l:~:·::~ 
· t~s .; .~ero,:;_d.?L -~~igi·d~_z_~' ~?~_u'~.:~·P_i:~·suP~es~~s::.Y:., obtiene~ un, mayor -
grado.~~'~ ,';'~~~·;'i'd~~~·"f Í~~~-~~~,Í'~~~~ ¡: c.Ú:~ -·.:~i?·~ · -~.:i:,''.· .}°"~·-:: ;; ~~~;_.~ ,_l ;!': 

. '· .. ,,,;;~~O'-y:!/;<::~:;~ .... §:;~;?. ·~'.'«:~~--:·> ,::"·:;,·~·,t::.. ::·~.:::.: 
LA FUNCION DEL:.CREÍJÚ(i'co~íó "PROCESO ADMINISTRATIVO •". 

f': !\:.: 
, ;~~'<' ·;!:--e.º:':-;~,·····<<.· , ... '.,: .. · •':/-: ::·.~:t'. -.. \·:·:~J.-·· , 1~:1_: _ ~,-... 

:::::::::1:: =;.:m:m~r~:;:!:lf 1:~ •. ~:fü¡¡~:¡¡¡:~r~::t~:::::::; 
;;¡~;!t(¡f ir:11¡~~m~:11;~~11~1i11111~~1[~i~m¡::: 
El proceso administrativo se~ divide-en· ·dos fases~,' 'la - mecánica· y -

;~, :;~;:~·:·:·:,·:. ·::;¡y;,;.;~1.~~il11t~l,~1~~~~r~;h 
Organización y cada· :uno· .. '.de-~ es tos,:~tres:·.elemen.tos.:;cueritn.i_. ~on ¡su~: d.!, 
versas e tapas . . :~.'"·.~'.i"'.%:?<~~f~i;1~-; ·:~~--~: ·~~,.;:·¡~:.~--\:~,\.;· .. /~-:-~·:,_-~:'..}L. -:'{~·if~~ -~?:_.~·;·i.~-i·. 'tr.::·_, 

. , :.:J:,:-(: }·' "•':i._'.~,_;: ·:,'i:';:/i''" ~" ,~ -~;;;~~:-··'~'.'.f..: ·.,'h/~:.{ ,e;~-, 

~: ::::a: ~:á~~c:P i:_l¡:~¿:::,~f~~,:'i:::':ó·~i:::t~::\(~s::~ 1 i:ª I~ ~:ª= 
gración t la. Dire~Ci_6'ó'<'y':·- ~i. .::_C'oi~-~-~-ú~ --~~-~~~-~-d-~ aá'imi'~mo' :·don·. sus· ··_et!i 
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EL PROCESO ADMINISTRATIVO APLICADO A EL AREA DE CREDITO: 

PREVISION: . 

¡¡~;~;;;i~¡~¡¡¡~~l~{l:~lliti1!~ihl~f ~~f~~~!f~~1;!!~J~ 
-~-~J::i:o~~ .:~:~':ú::··;.¿::ttacÚ::~!i;!E~~i:.:d~:~c;t~:~t:~·· cu~l····p~ra· 
úivESTIG:ACIO~Í Se refiere 'al,· desctibÚmierito ·.¡ análisis de los 
med.ios·- con que Püe-~e .·c~~tarse;- , Pa·~ª-· él -ár:ea crediticia ,. 'éstO 

·s18n1f1ca l~i" ob'ten,Ción -~:re· datos ·y elementos necesarios, tanto,-
., .. . ' 

internos.como.externos,· cualitat~vos, cuantitativos-y .~e~~~iA·-

tivos _que reunen la información rel~cionada a esta ·.áre.a ~·- t.om_~.n­
do en coósideración el mercado al .que se diri8e, el. pi-odu.é:to .-· · 

que se vende, y sob're todo el tipo de crédito q·ue ·atorS·a~. lbs:­
competidores. 

' . . . . 

CURSOS ALTERNATIVOS DE ACCION: Trata de la ad~ptact-~n genérica' 
de los medios encontrados, a los fines propuest.os :·¡,:ara·: d~t~'rul.i-

:B~-~álld'~~·~ e~ :J.a ._ -
••• C• < 

nar cuantas p·osibilidades_ de acción ~x~ste_~· 

investigaci6n·realizada el firea·d~ crédito _podr~-d~te~minar los 

tipos ___ d·e _ cré~ito· . . . _ 

::::::::

0

:: establecei ei·c~~r~o esp~b~fico ~e ~cción a seguir, 
'deternii~an_do .}ºª '.··:·~~i~·~iP~fs :··~-~~:·t~ci._; 

1

F~-~~~n· d_·e: ·-~~'.sir,. ·l~ --.~ontinui 
dad de oper'~C:Í.~nes'.' n·ec.~s~~r-i~~:::·p~,~~-:r~811~·a~lo-. y la .fti8ci6n· de-

~~:::::~ e u: ~!::e:~~ :ff :%: '~11::~'.f e~~p:::r~,:~ i ::~i e: u a~e:~~:a::ó ~ 
eré.di to de ~la :~·i_g_úi~n-~~>~:~-rie_~-ei:: 

- 13 -



POLITICAS: Reglas establecidas para guiar la acción. Se fijarán las políticas 

de crédito, las cuales deberán quedar por escrito y autorizadas por el consejo 

de asministración. 

PROCEDIMIENTOS: Secuencia, ·de ~peraciones o métodos •. Se· ~eterminarán ~º~·' _mé~.Q. ""." 

dos a seguir para el funcionamiento adecuado del área de crédito,'. y especial -
·' .. - .. -

mente para el otorgamiento· de crédito, por ejemplo, requisita~ sc;>l~Cit'u~ Ae -
crédito, investigación del cliente, análisis financiero, documentáI-::ei: crédito, 
etc. ' .. :: . «·;.·:,~:·: .. e·.,,' ._ 

PROGRAMAS: Consiste en fijar los tiempos requeridos para cada_ª~~¿;~~~~~-~~~~~~~-~ 
para el área de crédito en. mi opinión consiste en fijar el. tiem~~·~~í~i-~o.'~ .. ~á~ 
x"imci en el que se determinará el otorgamiento del crédito. 

PRESUPUESTOS: Son la guia o el programa que pre~isa unidades~. cOs-~Ó~->-·di~~~-~os 
tipos de pronósticos, etc., consi~ero que para el área ~~e~i~i.~·1a.;:·~o~~·:i'.9~~:··~n ; 

la fijación del costo monetario que implica el funciona~i~i:i~~\ad~~-~:~~?. _de1'_. 
área. ,._ ·~ 1 

PRONOSTICOS: Comprenden la predicción de. hechos y resultados·. ·prob.Íble~.·cón ba-, 

se en la investigación y experiencia; .opino que·_para e~.,áre!<d~--,~~~.~~-~~ ·~~)~ni~ 
fice proyectar los créditos a otorgar tomando en c~~sid~·i~Ci6k '{o~ :-o~j~~-i_y~s y. 

~;~~~~~:~r~:, ventas y de la empresa. . ;;:; S0' .. : : : :/ 
Establece la estructura técnica de las relaCiones·. Q~~ ·: d;:b~~·:~~b:e·~:,',;~~~~·::.jera.t, -

quias, funciones y obligaciones individuales. n~~~~:Sr~a.~,=~~~~~~::~;:iá :mB.Y<;>~: ~f~cien­
cia de una empresa. Comprendé tres eta~as ~a~ 'cu~l.~~ ·:~,lle_~~~: -~piicSrS'e. cómo si 

gue a el área de crédito: 

FUNCIONES: Implican el análisis y la determinación· de cómo deben dividirse las 

áreas que integran la organizaé:ión y de s~s ac~ividadeS· especializadas necesa­

rias para llegar al objetivo. Considero que para el área de crédito consiste 

en dividir las diversas funciones que tienen por objeto el otorgamiento del -

crédito, de tal manera, que exista el personal especializado, por ejemplo, ej~ 

cutivos con conocimientos administrativos, financieros, crediticios y de mere.!!_ 

dotecnia. 
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JERARQUIAS: Establecimiento de autoridad y responsabilidad' corre.!!. 

pondientes a cada nivel. En el área de cr~dit~ se:.del~ga· a~tori -

dad y resp~nsabilidad para la autorÍ.zac.ión ·de cr.~dit~·/.-~eli"mita~do 
. " . . -· ., . -· ··-. ,. 

los montos: hasta los que cada nivel j erárqu,iC~ .;PU_e~-~~-.}(u_~o-~i_zar. 
_,,.:_,. :;;._-. 

OBLIGACIONES: Las, específicas a c'ada, u,nfda~,< de: trabaJ~';':' las, cu.!!., -

les soff· sus'cep ti bles ·de ·ser d~_r8:_rroll_a_d~·:::!po-~ ·~un·a·:: ·pefs-~_na-~ :'~ 
'..:..<' :·.;.f.">'..' 

FASE DINAMICA ,:'": ,,, ;:,, :,,',':,\" :;;:'~:" ::'.' "''. 

¡¡~¡~~~¡'.;~'.'.¡¡¡¡~¡¡~~¡llli~l!~il~~if 1l~t~i\~¡1~ti!}¡~1~;i 
mi~istrati."VoS~y._~e-__ ·ma~·d~ ~:~:'.·:· <-·: ·., --:~··:. '.:;~~~' 
SELECCION: Compréhíle:;,:¡y¿o~j un~b: d~; té6~i~~é~ :~:~ré~co~tr~r y ele 

gir los. e1e·m~ri_toff::;~e-~:e:~ª-~.~·-~·~·:;;·~_; ~~Í-a~·.-~7-:~ ~~~:~.·:;:d~---~:~-~édi i:~ ~ ~-~n~is te en 

:::::::::::::t¡Í~t 1:~1~?m:J1~¡~1i~;i~i;m;,~::.::::::::;.:::· = 
INTRODUCCO,N:. Consiste/e~;;la/'obte'néión de 'u ria mej ar y r,á¡Íida arti­
culación d~~-~, i:~s·-.; ~Ü··~·y¿~J~e1l;~~i~:f-~'~/d·~·ri:h~o-~,c{e '.1~ ~·rgani·za·c:ión;; ref!. ~ 

riéndo.m.~ >::~;·;'.~-~r;~~~~~:;~·~-~.ir~~t~:~~F~~:~\<4:~:~-~~~~t-~ ~-.. ~.º-~ ias·~r>·~ª ~::~.~ ~.~~~ª~1~:n --
- armónica de l.os·~.élemento~{{mat·eriale.s_;·; técnicos h1;lm~no.~_:·QU~ .. se -
hayan ·s~l_e_·~·~.·¡,~·ii·~.~J~~{),f;~,,~/: ;·_-,.,. ·.,_, · .' . ., .. ·, · ·.·.·,_·····"·,,· ·· 

::::;;::tt:JJ:r~::t=::~¡:.:~::::·:' :;:ji;:i;:t~r~~lfüi~;= 
tan te. q~·~:. _e·1 -·~~~~e;~ te de· crédito e·~.al_ue .·P.~~-~5_-~i·i~·m~~~ t~~'.:·-~'::}~~.:/~er~.o­
nal y 10 .pr~m:~~·v~:·.·~n .··baSe .. a sus a~tit_~_de·~···.y'.~ ~-.~m·p~-~~·~·~i:~-~.~~·~.: 
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DIRECCION: Es impulsar,: coordinar y Vigilar las.acciones de cS:da miembro y 
, '>. .. . ,•: .: . . -

grupo de una organización, ccin la: finalidad de que ·e1· conjunto de' todas éllas 

re~lic·e. 1 ~·n .. ~~or·~ ~-~~-~ .. e!i~~~·~·. ·loE(~1~ri~s s·~·fia1~d~~;~ ·. l~~\di·r~c~~~~: ,c<?~P:ende -

tres ~tapas'YqUe ;50~.:.,l~s· :~·i'sUÍent~S~ ·· .\: ., .-~~;~:~·.:'. \'} ·: ~,· :. ·~~.~--, <;~i(, .}~;;··. f.~::·. 
AUTORIDAD o MANJJÓ: Pii.nci~io-del Íj~e .d~riv;. tod;. 1;.· ad~iri1st'~~~i6n; impll.~a 

1.; r~~~··sf ·.· 1~ª·.·sü~~~{Pª;.·.· d~~~ªª~tº ... •1:'7j e1,ted:~~-:t~L~.~~~t~ijf .ti(f .~~r0 · 
s~ .d~~e.ga _· p.~rª:·:e~. :~~~~- -,~~ · ci-é·~.it~-~·:·~.-º~~~~.~.~.~\ª~.~:.~.e~~-~~~~-~d_e/:'~r~~~t~, :~.~.~~~~·.~,~_.:;~~~"'." ~. 

:::::::·?2~::~~·l~:lg~t~~~~~~iit-·. 
e infor~es · ~~~e~o.rio~·· ... f_~··.;~·~á{;~r~~r,{;~~~ .i{~~,l~~~~~~~~J~~\tt~f t~~.~.~-
nes de acción neCesai-ios,·:,debidamente.:.cooi-dinadá~~ ·'._En. ·.~i .,_Op~tj~~~·;·:;,a¡·;_~plica.!:. 

.~-. : : • e )~ ... : .. f,~-~';' .,~>·~;~;;: ;:-:\;>:<<>~· :.¡..::~~(:':¡' e·:;:'.~;;·:: \~'~:'.:~·:·.·;~r-~·~>.ir.:~\'f :·'~'{;.:;·:. ··~·:::·: .... , 
se· a el' á·rea ·de.- créditá ,'.'.el· gerente·., de',:crédito·· reporta -~al; Sér'ente-:-'de ·finanzas 

o a l• ... d.i~·:~i~t\• de~e,~~~i"Ai:~de ;'f ;.~ ~ibM~.~~··i;·.t~~{~i~'.\~~~,'Il?;s•••~~;·ultados 
de su .área· . .-y.~ a .. su ·vez~· comunica· a ··sus .1sllbordinad0s· y;a:·las~ áreas· involucradas 

::E::::::~f:g:{J.f :ii~[dEksJ:::~~~:l]~~r:"~~~i~tJ~C~~:CJjt~l y como se _ 
Piane~-i~~··;~:~~.~~~:~~'.~~;~.~.~ L~ ~~~eri~~ ~~,'apli~~bi~'~~l :~;::b~tji,:/~.~-f: ... :.~l área de cré­

dÍ~O -·y :,._:¡e~~:f ~i~~~~t·~.~~~ :·~.~~:~~~~\,f~V~~:~~~~ .. ~~}:9~~~·~~~~t4.~:~~:~~ái ~-~~y/~ aeren te · de 

.FióBn~~-s ~: i ·· · . , ~·.:f..:. , ,. ,· ;: :\:·, ''-~ :;\.~'.:~t: ~:j .~,,:--: '· ··.- .· ·:~::·. , . 
' ,·, ._, - ··,-·-: ' ' :;.~: ¡ 

CONTRQ~{--J~~~i~~~--·~;f:;i~·. ·in;p·~~~-i~~i~h-_';~~{~·~~~~~~~ ·.~.-~~~· ~~~~:¡l:~~, me·Jtr.- ~O~ l~grOs 
pas~dos .¡ ~~tu~i~s ·~·n • r~l~cti~ ~gn:1~,~·/~r:;.íJ/~ fi~ .i~ .~abe~ ~¡ ~~·,ha, obÍ:en_!: 
do. lo Ci.ue·Se e~P~r~ba·: _:Y ·d.e c~!-"~~g-~r:;~ .. ~~.f~~~i:·~~Yft.o~~~-1¡;~;~~~'~!.~~·:·Pi~n~~~·~ ·e.o~~::. 
prende laá siguieá.tes· etapas:--·· ··:·/·: ~·:.-_;~,:;/_,:~-:,"·(" . 

:::~s~:~~:~~:T~o~: :~::~:~n~5d:e:~::,i!i~f }~i~p~::;º~~r~~~:;~~:,~_:,t~t:~:::P:::= 
duce como la comparación periód~ca :·de:' l.os.'. r.epo~~es, d.t:.· ~deu_d~.s,: ".en~.idc:>:~ ;:: a~t.ua­

lización de líneas de crédito, - ·dí~S cá'.r'ter~·-~·- a.hti:s~~.~~d.:·,:.d.~_·_'~~~d~~ ~I .-~~é~ 
- 16.:. 



"; '_', ' 

OPERACION DE .CONTROLE : .·.Esta·. fu~ción le corresponde a lo;; especia-

listas de:·cada &~~a. d la' 6r~anización, en el caso del §r~a de --­

cr~d~to.1: 4eb~,~--~:~~p;~.r8,'~~e:~~ive·rsos controles de acuerdo.,a !as carác­
teris t.ic~~·)'_d_~;~:-~a-~:::9_r&-·an1~ZB_ci.ó_n, : álgunos de él los puede": ser: clien- -

tes mol-o~,'?-~ ,-:7 ?r.9::·~ ~º_<~as_?\. cheq~es de'vuel tos_, di as ·de at.raso·,' __ · ~re-
c uenci~ .::~:e.~::~~:s:~.:~j1·~::_' ~-~·.':;·~_i_n_·~~- _~e ._c:réd i

0

to·, di_ch~s ca~ ~~ol~.~ · P_~eden -
ayudar· -~~-/~:~~~~~;~~.~:~:;.·p'~·ri·~-r-Óma de i~ solvencia de -los'. i::liEiiltes·· -Y _~·ir-.· 
v~n -d~·:-~]>~_Yo:;~-~~~ :;·~i-~'<~,~;~~·~;~;~.~-e-!1t.Ó_· _de c.ré_d.ita·. ·"· :, .. ,- ·.,-··<-:;~_;·-. 

INTERPRE~i~r~N' D~ • li;súúfocis: .Es u~a · fun.;16n a~~[r,C]f~:~'~á: que -

~onsiste ~n.··~·~~Ú~~~/~ ~v~l~ar 1~.,; log~o~ .•. ~btetitd·~:s··~íi;~·;.~;;~~do·. a 

~~~~r~es~proporcionados 

..,:~ <·<.: 
. ' .: .,-:·, - .. ;:~<'; ~-~ c~·~,_f_;"::;,'?,j.~~~- -:-J·.,;?-,:,',·¡7;,._,·. •.",-•' ~~J) ;;' ; ·.·,:-, 

TIPOS.· DE 'ÓRii~tro\;:,~/'ii'l '\\,J:<:'''i•A; :;~:>;'.:.(;. • ; •. ' 
. 1<,;;.0: '~{f ~;¡,~~:?}-~ ,;·:. ·~~~:··~ . ' ;7:' '".,_; 

n·e b'i do .. á ·-,~,~·-~-"~§--,~.:~~ .. ~!~-~ A~.~::~:~,:~?k-~,~-,~5/~.~:~;~-'..~·=~~~(~~~~-~~- s-~.-: :~ t~ ~·{~~,~·e ~<-·~r.éd i t ó_, 

:r::: n::.~c~n~·t::~~t if f :~1~.:::1}I~iJ~i1!·~¿t~jtre'.(;~~;~#,~:;~~{T.:;:~5i: 
rio clasificar al :·credi to; ··:. y-. la~ siguiente '.'es . una-'clasi·f icación·' de. 

acuerdo .. a· l~s di.¡'~~·~-~·!.: t~~~S~~~~-~·~,~~--~ -~:~. ~-~,; l-~:~:;'j~~·~·~;;~~~~~r;~.·:~·~.:~~:~·~'¡·:~~1~r~'e: 
.·' ~ " :: ·~ " 
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{

CREDITO AL { CUENTA ABIERTA 

DETALLISTA . .CREDI .. TO A PLAZOS 

CONSUNI C:REDITO DE · 
cR¡~ITO {DIRECTOS. 

DOR - PRESTAMOS . INDIRECTOS 
INDIVIDUALES · . ·. { 

PLAN SIN RESPONSABIL!DAD 
PLAN DE RESPONSABILIDAD 
PLAN DE RECOMPRA DE BIENES 

· PLAN. DE RESPONS~BILIDAD TOTAL 

CREDITO 
A 

NEGOCIOS 

CREDITO 
MERCANTIL 

CREDITO 
CONERCIAL 
BANCARIO 

C.DE INV, 
C .NERC .ABIERTO 
C. PUBLICO 

' CREDITO p~~A ¿PITA¿ DE '{·· CRE~ITO SIMPLE 
TRA.BAJO .T~A~~ITORIO.'> ', ; CREDITO EN CUENTA CORRIENTE 

DESCUENTO: DE DOCUMENTOS . . 

cREDITÜ CJGtú:cm:~hkAL 

CREDITO EN LIBROS 

{

.SIN REFINANCIANIENTO 
CON REFINANCIAMIENTO 
CONTRA ACEPTACION 
REINSTALA BLES 
REVOLVENTES 

ACEPTACIONES BANCARIAS 

CREDITO QUIROGRAFARIO 

CREDITO DE APOYO A LA 
PRD'N. DE LA PLANTA IND. 

CREDITO PREFERENTE 

CREDITO DE HABILITACION Y 
AVIO 

CREDITO REFACCIONARIO 

CREDITO HIPOTECARIO IND. 

CREDITO A LA EXPORTACION 

l '"'.D!TO.C/GTIA. HIPOT, 

LrARJETA o~ CREDITO 

- IR -

EXPORTACION DE NANUF. Y SERVS. 
SECTOR AGROPECUARIO, SILVICOLA, 
APICOLA Y PESQUERO 
INDUSTRIA NAQUILADORA 
EMPRESAS DE COMERCIO EXTERIOR 

SECTOR MINERO Y METALURGICO 
SECTOR CAFETALERO 

m~~fi2~fMM~If N V. ~~8M&Afl~~A 
IMPORTACION DE INSUMOS 
CUENTA ADUANERA 
EXPORTADORES INDIRECTOS 



CREDITO AL CONSUMIDOR 

Es to~o cr:édita,· e .. xtendido .a individuos para uso personal, ·se~ por ~inero, ser­

Vicios. o hien1i~ y se ·divide··en Crédito al Detállista y ·ciédii:o de Préstamos I!!, 

dividuales;. 

CREDITO. AL DETALLISTA: : . 

·~s.aq··~é:r ~~~· ~~>extÍend~. ~ ~·~nsumido~es en la vent~. de-bi.en_~S y' se~Vicios, -
éste .P~ed·e·:ser'·d~ Cuent~ ·Abiert.a o Crédito a Plazos. · . 

El'-c;édito ,'~i ·-d~tailÍsta ~n cuent~ ·abierta es en· él·_ que el· ,pago debe hacerse -
.... ·'· - - . ' 

m~~s~almente, generalmente por los días diez de-cada mes9._p~ra todas las ca.!!!. -

pras ·hechas- antes de_l mes· o duran fe un ·pei-íodo Ae :t:i_e~p_o:. es-p·ecifico .• 

El. crédito SI-Detallista a Plazos se c·aracteriz8 ·porque· el pago-parcial se ha­

ce a intervalos establecidos y en períodos:- de semai:ias <? !Deses. E,n este tipo' -

de crédito se le agrega al costo inicial .un cargo de intei'e:Ses- por _concepto de 

f~nanciamiento. 

CREDITO DE PRESTAMOS INDIVIDUALES: 

Se utiliza para préstamos .de din~r~ en efectivo a los consumidores; es ·º~º:r'Sª":"' 
do por una institución financiera· especializada o por un departameitt~ esP~cifi," 

co de una institución comercial PBra ·un propósito determinado. Este tipo·. de -.· 

créditos pueden ser direCtos' en dinero o indirectos para finané::iarc v~ntas a -- -

plazos y requieren de una evaluaC:ión técnica de crédito diferente paia c~da un.á: 
. . _.,, 

CREDITOS INDIVIDUALES DIRECTOS: Este tipo de crédito conocido como c~édito en 

efectivo para usO· persón_al _p~ra cubrir necesidades específica~ -de ~~e~,B~nc,~a; -

él~ pres~at~riO ·~soliCita dire~tamente al prestamista el cré~it~ reqÚisi_tandó ·una 

solicitud; · · 

C:'REriIToS ·.INDIVIDUAÍ.És INDIRECTOS: Este tipo de crédito es otorgado para finan. 

ciar compr~~·· a pi~zos . d~)~i~nes durables, por ej emP.lo ~utomóvile's .· ~ artículos -

domésticos;· muchos·, come~CianteS q~e. ~enden hie~es~·a pl.azos ·~o·. s~. exp-~~en ·a re.!. 

l~zar eStas , ventas ~bn sus p~~pio.s fo~d~~'. Por'_!~- -~ue re~li~an e.Stas ~peraciones 
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.. 

consiguiéndole al comprador' ~n pr~stamo indirecto otorgado por las 

agencias financieras. En este tipo de operaCiones el comprador 

hace la solicitud ·de crédito al ~.r'endedor, el c1:1al rea~iz·a la entr~ 

vista -Y re.une· la información. d~ .créd.~_to ~ásica.,_· . .'~n~e:diat'ame~te ma·~ 
nifiestá la solicitu'd "'a -la· agencia finaricier8,_ lá .Que ·usualmente.­

verifica )a :Íitvestigación de.-·~réd.Í.t.~·::y ·d·~te~·~i~·a_ ·s·i:_:.'diC_ho .: ~rªdit~ 
puede .ser a~r~bad6. 

:~ s::m d: :: ::~ n: et•~::~ i:::':r~.:0) ~f :5~' :~H~:~'~ ~~tdt:~:,i~:~i'i;: :t r~ 
los detalfé_s ~e· -~ª-· t._f~-"~~_cc_~-~-~, .\~~--'.:~~~;~~~d~~·:.;_&_~~e,?~,~~·e_~fe .. '." d_~:-· :u~ 

:::::::::~::'~::·fü!í:frI¡~:;W~ltt::¡;:t;;¡¡t,¡:Jtll}!~~~~:::;: . 
arrendam~.en .to .. ~n·: ·~e.p6si ~~.';:.-~e:~ ~u_.és ~ d~.-. ~.e.r.ra_d~:-_,ra_~:·· ~ ~~:1_1-~~>: ;:~~-.:.~r,~-~an-

~ ~e ::d r:~:~ b::j:~-~:;:¡~~g::Si~'~:~f ~.~:i~t:,::~:~:+1;;:r~t:,~ ~~-, · f 
1
"ª n- · 

:: • ¡¡:¡¡¡¡¡¡¡~:,¡¡¡;~;;,;;:~: :: ::y;:;¡ ::7:t~~1:~1~:¡:t:.~::;::''.' 
En' nue~t-ro'.;:P·8:·Í:~_ .. '..~::~:~J_~-~~~~-_t_e_' el f:i.na:n-~·1am'!'eii'tO: ·:par'a;::\co·m·p·r~·a -a Pl!.--­

zris_ se·:: es-~i~ ·<Li~ v·~nd ~/ ~:-- i~.1>0 ;,.d~.ºe-- ~:c~:~r:,.ee·;. -d~'~1::··:ºt,'._º_;·,d··--:.e,:.·,;1·.;-'.ª~~is'.·;},._,:'ac. -.:~"'_,~ª~-1~-ªe-,.ms_ :·-.. ~s~-ºº "t·o.u .. :mt ie d1., i1az.andtaes­
e _~~- ~t_~-~-g~~-~e·n~-º ''d~-: ú1rJ·et·a·s 
e'~c)Ú·a·i va:~:en.~'.~i-:P·~--~-~;_(8_'-. c·<?rÚP.r~S -B~-:i;p~.'8,~~s ;~~ct?.<_cÍ_ébirÚiinados __ a rticul_9s -
tale"$ 1

_ conl'~·f:aUiOmóvil:~S ¡ .•:comp.u tací"ora_s_~· ~-rtÍc.ú'io·S domésticos, etc. -

e~·t·a-~'._):8 ~-j ~_tB~ ·:·~~:~·-:: dh~_-r~~-d~:~:·:~~o;·_rL~·:st·i t-~c:i-'one~ "bancarias, siendo 
la~- g~~·a'nti¿: ~i'.mi.~~-~ ;·b·i~n '.-q~-~:-~~-~-:.-~~tá a.dquiriendo y llevando implJ:. 

c~_tº e,n ,~\!.'._P~~-~-c~:?:}~d.~>-'.~-e~,t~· ;e1 _ ~-~-:~·t.~\ie·:· financiamiento. 

La-~ C.offipS)\·~~S> f:i..~-~Ju(i_'~r~s/.y·:)anéo~' 'q~e financian las ven tas a pla­

zos· 1~~: h8~~-!1·-~~:~o~~~:-~;ii_~~~e~ t:~~:: pla~es ~-de crédito, los cuales de penden 

de l~':Po-~~-~~~~-·:4e'.·~1~«:·:'f'nSt,~tuCió~ fi_nanciera, del producto, de la -
localidad_;·y _·del "t·r·atari~"e:·ó vende.dar; los principales planes de f.! 

n~rici~mi~nto:~~~: ~l~n~iin:Responsabilidad, Plan de Responsabili­

dad -limit_B.~8:, ~--- P~aO · de·· rec:omp"ra de Bienes y Plan de Respons8bilidad 

Total. 
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PLAN SIN RESPONSABILIDAD: Col~c~ todos los-riesgos en la .agencia 
financiera. Si. el· deu.·dor .-fal{~ t i~-· a·~·~nC.-i~ r~C:uPer~, lOs. bienes y 

normaliza cua1QU1er .·P~;-d~ida. .~.o~'.i~t"~~-t·a~t:~-~- :~-~,~ -'.~:~.~~~~'~'.----~~-~ _P·l~nes 
d ~ ª" ~ ~\~º -~·' ~~~-t,~;~:,:: (~,~:~~E~-~~,~.~:: __ ~¿~--~-~~/~ ~~~~,~~~~(~~-~l~_¡ ~t.'.~-~~~-:-:_~~-·_;~-~~-~ i ~~ 
de todos.:,loS-,· pOSi blés : Clien tes·;·:"'·e'xce'.p fo · .. Iós. · rieSgC>'s_:.: imposibles a 
sus ·ª 8 ~iú:'1 ~~:; d ~:f~~ e·~-·ea-~~t~;-:: Cb'ns ~i~Cú·~·~,t·em:e~ t e:j~:·~rá~~ :a~g k~ ·c:1~:s··:·.=-1fú1a ne i e­

r ~ ª. '-6-a·m·~~?;~ ~J,~l ~:-~~~ t~~~~:~,~~~¿:;'i'r~~ :Yíini i-;~~,~-?~·-;~:t/ii; t ~-~~ '"t-~ ~-/d ~,~: ~ ~-~:;~;a-r'"t ~ 

t~j~m~~ti;;m?~;f f t¡f f 1~t~~~~:1~~~n::~;:¡~:¡·~: ~:~·:;::: 
PLAN DE.RE~?MPR~:DE:BIENES: Establece que si un comprador·n~ cum-

, :~e~~~:tfgt2f:;.:~1¿tt:i:~~c~:::~~:: t:. re;~::r:u~~ v:7~::::•::0 ~a -
¡;~~p·:ted~'.4> ·y~~-~.·~~~:."~;e.~f~:d~·- ~orno un. pro.dueto usado. ABi< i'B:·_-a'S'~·n-Cia ·f.!. 
n8'nc:ie~-~-:~~ J~~··--~~~~d

1

edO~ ·'comparten el riesgo. -,·,·¿. ¡, ;:; . ~ .~.·-. 
PLANc.DÉ•~ESPáNSÁBILÚAD TOTAL: Pone .todos los rié's'¡1 ci~i~6bre<ei 
'trat-~nt·~-.· .:;·Si -·~¡:·:d\~u~Or no cumple, la inStit_~·ci~~\!~--i,~~~~~~~~·r.~'{:a~ii 
~-~. :e-1 C·O-h'ti-.ato:·_:retrásado al comerciante, _q~i_é~, i~,',·,t,:.·~.; .. _',~º .. ,·~~~~~~;(~V~\{~-~-~~: 
p6r-d:Í.ia in.voluCrada ~ · ,_,

1 
·;; -.. - .L.,-J 

CREDITO MERCANTIL -:':'~~;;''.;~\{~~;;'{F;if:;;;~ :: ,, 
Es:. a~u~l -"que. se usa· para ase~ur~~ -~~~·r;a_,~~-.:·_~ .. ~-~:~:~tr,~:;~-~f~j,i:-:~--07,~~~-~-.? ~.~ 
una ·prOme·sa de "pago en un· tiempci -:futuro>:e'~-p~C~fi'Co·~ -.•.;:-\'.L~~~:'.~.~én_e~ · .. -

¡~~::~~~;~~::::::::: ·::::::::ilbl~~l!~c~f if liJl!i~1tf !f r:~:= 
El crédito mercántil es el medi~ ,'prl~''Ji'~~'{ ;de/cambió/~,ntre la pr,2_. 

:~c:~::e:a 1:1 d~:::~~~:~'::-;!,t :'t:::h~·~Jf1c';:~,n~,1tt~[~:~, h,'~ii~C~;el, pu~ to. 
~a función prin_c.~ p~l · de~/ e_~~~ i ~--~--; m~r.~a:n ~i .. ~ :_·.~-~-; f ª-~_il~ __ tar ::·;.~~-· ~!1_t~ r_-

::m :~;u~: r: i :: ~:m:: ~e p ~: :~q': r~~~m;:~':t~~:~ rit~J:t~::~~::::: :i 1 
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para proce~ar y __ revender lós:artículos; las condiciones del crédito mercantil 

dependen de las fac~l'idades Qu~· existan para la· ~ntr~ga -Y: la. ~eveíl.ta. 

DESARROLLO. DEL CREDITO ~IBRCANTrL: El c~édito meiÍ:an~il·e~ ~~~ viejo como el -

c".>m~rc~o-. mi~~~,:·";:'.~~ ~.;_E~.~~-~'~.· .·e_n · .:tiemp.~s ~-~~tig~os · ~a~ _:Íet~~.;-~. ·ci.~,:··~,~~b~~ ... d~-.:los .~er 
cade~e~ ·.~º-~~-.~~~~~s -~.~:~~ ·. u~~d~~~.-co~·a:::.m~.~~~~ int~~~~~~~~~a;.~;~~::~t~;.·iri~ip~~~~e C.Q. :-

m"ercio ~ ·- .· ,<-· · '::/:-·· _-;,-~~·-','r/:., 

r~~::~:1fü~~~~f ~1ra~i~ir:r;~~~~1r~ 
i~~-·CUa1Cs .. ~~ª~-·_fir~~do~:/.--endosad~-S'. Y· ·~-~aDSf~~i:~:~s:··d~ :~~,~~~-~~r~i~~te:-~··.:~tr:~. e~ 
mo ·'.~on~da ... ~~·;rf:~.~te.: · ·.\ <· 
EFECTOS DEL CREDITO MERCANTIL EN LOS NEGOCIOS: 

La. extensióñ del crédito mercantil aumenta las posÍbÍ.lidade~ de venta·s de· los 

abastecedores. Los negocios que cuentan con un buen crédito mercantil establ~ 

cido, pueden operar en parte con los recursos que le proveen sus abastecedores. 

Es impOrtante considerar que los negocios que no pueden satisfacer los estric­

tos requisitos del crédito bancario constituyen riesgos para el crédito mercan­

til, ya que su capacidad financiera no está respaldada por créditos bancarios. 

Asimismo, los negocios financieramente fuertes que cuentan con un crédito ban­

cario liberal estén capacitados para ganarse algunos clientes que no fueron -­

elegidos para otorgarles crédito bancario, desde luego, cuidando el riesgo -­

de otorgarles crédito, lo cual se logra efectuando un análisis financiero, para 

determinar su capacidad de crédito y otorgar crédito de acuerdo al riesgo más 

conveniente. 

RELACIONES ENTRE EL CREDITO MERCANTIL Y'EL.CREDITo BANCARIO: 

El -crédito mercantil facÍlita. la.·:-di~:t~.ib~~Í.5h ·de. b:len~s de su punto de origen 

al comerciante al menudeo, ei ·c~ñBl. d~·::d1StJ:ibución va del proveedor de mate­

rias primas al consu~idor, .. co~' ~~c'ha~/~,g~ri~:iá~-· de por medio. Un crédito banc!!. 

rio en. cualquier· punt~ · de.l ,_~~~~(d~ :·~li.Sti-ibúción tendrá efecto de expender la 

capacidad de ótorSBi::. cºl-é4:it~_·:·~ei~~ritil en ese punto y a lo largo de la linea -

én ambas direcciones. 
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El descuento en efectivo .usua"lmente disp'onible al comerciante al 

menudeo si paga ~us cuentas antes del vencimiento, es más grande . . 
que el interéá car&á.do por 'lós bancos sobre préstamos comerciales. 

Cuand9 un<~o~~r~.18.'n·t~ - al,· ,menudeo aseg·ura un préstamo para obtener 

vent~~a d~~l¿~~d~~~uentos d~ los co~ercian~es al mayoreo, ésios 

están- ··~a~.:~~·i.~~~~'cio:~./-pa~~.: eXi:en~er _crédÍ.to mercantil a otros .. c.om_prl!_, 

dores.--o. P,a_gar.·~·en~: .. efectiy-'? a sus_ proveedores. Estos prov_eedores 

puE!deri·:áb~\e.~.e·r~e :.'_d~:o---~oliciÍ:ar crédito bancario para el_los":mii!_.-­

_mos, o b~~~.~~ie~de~ ~ás amplio ~rédito mercantil a otros com~~A. 
dores·-·y .Bs! su·ce"si vamen te. 

CREDITO COMERCIAL BANCARIO 

El·· objeto principal del crédito comercial bancári~.,-- e~_.hac.er fun­

cionar las actividades de producción, dÍ.st~i.buCió·n .. ·y'cons~mo, el 

sit·e·ma bancario proporciona financi~~ie~·to:':~i.·::~·ome~Cio. :y a la i~ 
dustria mediante la celebración de un é:O~.t~-~t·o· .. :de. aPe.rtura de 

crédito, reglamentado por las ley.es .mer~·~n-~i\~~:- y·;·~citie:··p·ue-de tener 

las siguientes ~odalidades: 

CREDITO PARA CAPITAL DE TRABAJO.TRANSITORIO>· 

El exceso de activo circ~:lan.te·.:·~·~·h.~;~t.(~;~~~:i,~-'.~~·:~.;¡·;~~;~~ant·~· es_,C:onoc.!_ 

do como Capital de .Trabajo. de1'n~8~cio·.;-~,:~:'E·i·::··éré·d'ft~:/ .. ¡)·~r.a _é,apital 

de trabajo tranSi torio se.·_::d~S-~i~~·.:·Pa:f~\~:~·.;:f':L~~~~-~·~~~·:(e~ tO_:Ae_ las 

inversiones de activ'os c.iré:ula~tes·:7S:;~pu."~de:::~e·~~.r __ :laS ·s:i.guie-ntes 

modalidades: 
CREDITO SIMPLE: 
a d~i;p~·sición dei ·"a~'~edit'~·d·o"·,~n~·'.'s·u:~~:,d·~~--e_:~~i~-.~~a :·, .. de dinero que 

el. deu.dor -re'.t:Í.r~: eri.···uri·a' partida'. y. eS>c~hi~-I--t~· .. -e~- ~:n. solo pago en 

la fecha_. d~ :v.~~~:im.i~-~t·o 'espe~i~i~á.~-... ;~e,-~.-· ~·":~erese!:a generalmente 
se . paga·n ·-·y_~n6Í.dos':~ y_ se ·-g~ran tiZ~·.:.el · ci-~di_·~·o ·con. prenda represen-

CREDITO EN CUENTA CORRIENTE: .. E.-·~l é:ont'rato por medio del cual el banco pone 
a .. rÍisposiéÚfo. del acreditad~: u·mi .. suma :· de~~riilinada de dinero. que el deudor puede 
retiiar "en una. o varias _-partidas; dentro de un· plazo específico. Loa intereses 
se pagan vencidos y se g~'rantiz6n-con. prenda representada por un tít'ulo de cré­
dito. 
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DESCUENTO DE DOCUMENTOS 

Es el contrato por medio del cual el b~nco adquiere en propiedad un titulo de 

crédito extendido a favor del acreditado no vencido; a cambio anticipa al -

cliente su valor menos la comisión- y los intereses respectivos que se generan 

entre la fecha de la transacción y la del vencimiento del documento. Los do­

cumentos descontados deben originarse en operaciones de compra venta· de me.r. -

cancías efectivamente realizadas. 

Existen también los descuentos de documentos con reserva de dominio o con con!! 

titución de prenda. Este tipo de crédito está orientado principalmente a fi­

nanciar las ventas a plazos de actividades comerciales tales como, distribuidE_ 

res autorizados de automóviles, camiones, maquinaria agrícola, etc. 

CREDITO CON GARANTIA COLATERAL 

Otra forma de financiar los activos circulantes de las empresas e.s: por medio -

de los préstamos con garantía colateral. Se trata de opeÍ'aCioi;¡eS:dOi;:.umentadas 

en pagarés en las cuales el solicitante otorga ·en apoy~~: sU":liq~idez··y seguri­

dad como garantía colateral además de los documento~- p~~~·e~i~·~t~·~- de-·vent~s en 
1 ~- - • • • : , : . •• !, 

abonos, (contratos de compraventa, facturas, etc.),· ~os:'. tít~los de crédito_ de 

la cartera de clientes. 

CREDITO PRENDARIO 
------ . -· -----· -

Estos préstamos se otorgan con garantía real pienditriit -'qué constituye e1· s0li-

citante a favor del banco; su monto nO excede el 70% ·del· valor de mercado de -

la prenda. Las prendas pueden ser materias primas o mércancias no perecederas 

(depositadas en almacenes de concesión fed.eral, ·debidamente aseguradas y ampa:­

radas por certificados de depósito a favor' de1'· banco). o ··valores en renta fija 

o variable de fácil realización, los cuales. -deb_en estar registrados en la Bol­

sa Mexicana de Valores. Este tipo· de crédito generalmente es utilizado para -

financiar inventarios. 

CREDITO COHERCIAL 

Si la empresa necesita adquirir mercancias o maquinaria puede recurrir al uso 

del crédito comercial. Este consiste en una CARTA DE CREDITO, que se estable­

ce a solicitud del cliente, a favor de un tercero y es liquidable contra la ~ 

trega de documentos que amparan mercancías, estas cartas pueden ser pagaderas 
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dentro del país o en el ex~ranjero, y ·~e establecen en forma irr.!t 

vocable o confirmada o en forma reiocable o no confirmada. 
Las ~ar tas de· .c~~di:·.t_o_ c~~·nf ir~ad~s son_, .a-~u~_r:i,a~ ... ~ ~~-~:·Í8s. qu~ .e1·· ban-

co ga ra.íi_~_iza -,al_.-~ ro~eed~-~ 4Ue · ~~; p, °:ed_e::~c'.3e.~\ re:·~~·a·~-a"- ~~,.-,:~~-~~~ª··que -

librar 
•:~~;¿qu~ la 

. . . '-":· ......... :, .-. . ' -.. -·' .. 

Las- cartas ··de.'. ¿ré·di.'ta~son ·:·ia· __ f~rm·á~": rle·<f1~-á~ci~~1'e~'ta· 'más -éomún pa-

;:r~8e~~:::~.~~~ó~:~~;::~:i·~ffff~·i·f::::~::~~·~.~~~u¡'e'.~· ·~t' baiicó·. y'-
- solici ~~ .. :P:o~·e·r i.'a~a-~~:~':_~ ~.~~>-~I~'~'.~a·.·:~an~'id_~-~: -.. ·d_~-- -~~réd_~ ~~-- -'·P;~"~- ·-~·¿' ~x: -. · 

:::::~::::F~l:i!';f 1~;:{t¡¡¡¡¡:·¡¡~~¡:.~::¡::~.i;!fü!!:.:::'.:'.:~ .. 
Tan --~ .. ~·o·n'~~·'· ~bfu~:·.~i~ S~ii¿i~~d ~~,d~~.-/im~·o_I-t~d~r:;)·~·~;·S-i'd~\·~~~.cib~!d_el ,·;: ·s~ " 

¡¡~~;¡:}¡:1J1:ifü~?=füü~f ~l}~;J~º~;:~~l~:::~:1:::::·:::'.:::· 
vio inme.di81:8me!n-_te :Y_-:_,~¡:~p~ii:a--:,·réniJ·-. d~cunle'fltOs ·_n'ec:'e:sa~i~:~-~ ·._:L~eg~:.·h·~.::_ 
ce ia letra·. con tra.::su·:_.ban'co /Y ºrá- p·re-senta · para su paso·- con.·-~:1a-~~car·.:... 

t~ de crédito· ~:·-lo~- ~d~~
1

~~~~-to'~::·d,~ :"envio. El ,b~nc-~.-~ex·~;¡._:B~·J~·~ci::~~-~--< 
bra ia cantidad pag·~_da·,~\---~e·~~OrÍ::adOr al banco forán_·e~ '.:q~~:>c>r'ii(tn~! 
mente a:Yudó al imp·~·r-tad6~ p·ara' esta.blecer su carta d.e··._c:-r·~¡d.it·~··/ 

Las. cartas cÍe .. créd~t~ p:u_e_~eri ser asignadas algun~s ~:~.C::·~s!:·~·:·~~~f¿.e~ .. 
ras partes. El': iD!port.ador puede estar dando una car.ta Por una 

cierta cantida~·,· ·aun cuando no haya seleccionado-~~- ~,~.pórtad~·r .'iue 

sea el receptor.de_las._condiciones. La carta de ~r~dito:es~·a~ig~ 
nada al expo~tador:·cuaiido se selecciona uno. 
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CREDITOS COMERCIALES SIN REFINANCIAMIENTO: Son aquéllos que al se.r dispuestos 

por el beneficiario, tienen que ser liquidados por é~. sol~Ci~~nte· a, la. p~esen-

tación de la documentación requerida. , ·.· . 

CREDITOS COMERCIALES CON REFINANCIAMIENTO: Estos.créditos sa~··las•q~e c~bra 'en 
... , o ''.:·',•··· 

efectivo-·er benef,iciario, y que el cliente liquida ~~diante la.·Suscri~éi~n. de 

pagarés quirografarios al plazo convenido. 

CREDITOS COMERCIALES. CONTRA ACEPTACION: Son los créditos de los que el benefi­

ciario dispone me~iante titulas de· crédito· a su favor, los cuaÍe~ ac~P~a u~. C.Q.. · 

rresponsal d_e_l ._banco al plazo convenido. Al recibirse la docu_m'en_tación ne&.2.··­

ciáda, ·el cliente la _liquida aceptando una o varias tetras de camb_i?- a· ·~av·ar _-
di!i. b8nco. ·. ·. ·-. , - ~ 

CREDITOS COMERCIALES REINSTALABLES: Son aquéllOs en los que __ los ni~n_Í:?~·;_ di~;··-
pueStos pueden reinstalarse al ser pagados por el cliente, .. con lo-.Cuai··quedan 

nuev~me~te en· su_monto origina~. ... J ;>.·.'.:: ~ 

CREDITOS COMERCIALES REVOLVENTES: Estos créditós se Úsp~~~ri en form~"; total .. o 

parcial y automáticamente, y sin autorización previ~-··_V~ely·~~: ~ :-~J:\~~id~'. origi-

nal. · .:._,·· .. ·;' ~' "' 
.·· ~ :~>'· 

CREDITO EN LIBROS · ·" • 

Por medio del crédito en libros, se facÍli;taYa"lo~. i~~~~¿;¡~l~S ,y distribuido-_ 

res el financiamiento de sus ventas a gr~Od~S: ~].~~~~~~~-\~-:~ind~~,~~~·~·5-~"_;"\.~g,ÍS.ti-a 
das contablemente pero no documentadas- con-·tít~l:-O~.:éie·.~1b"~~d:i't~~/· ~ ~- ;. ~ -
ACEPTACIONES BANCARIAS .. , • . > .. "." : ... \ . ; .. 
El crédito a través de aceptaciones bancariBs e; ~tO~g~d-~ 8,éner.olmente a corto 

plazo, es de uso revolvente y dÍ.sponibl~. m~dia~t~_-1etra~ .de Cambio. a C~~so de 

las instituciones bancarias; mediante dici{~s le'tl·Bs, :ras empresas Cuerlt~n en -

todo momento con el financiamiento cOrltiat-ad·O pira 58-tiS.fBCer ·sus neceSi.dades 

de tesorería a corto plazo. Para este tipo' de firianciamiento, únicamente se -

consideran empresas cuyas necesidades financiéras a corto plazo sean ---
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de diez_mil nuevos pesos.~ más. La apertura·:de ciéditos se con-

trata generalme-nte a un año de plazo,.'. per·o las'.":disposiCiones de 
. . . . . 

crªdito pueden s~r en. forma revolvente·~durant~· la· vigencia-del 

cont'rato •. En este ti.pa:d·e crédito ·1a .. s~·ran.·ti~~::s·e-'._;~,~~~~~.c~tuye .Por 
medio de ··una·· car"ta· fianzB. _, ~.~-~ 

la obtenció.n de- .. ~·rédi t~~· .. :-p~·/·.-_ei·:· m~'~t-·~·~:.'.; ·:·t_·1p~·.~·\c··pi~~:~~-:-.!~:c1~~-~a_d~s· - ' 

de acuerda· a 18.;p~~-Y-~~éc~~n·'.··~~-(·-f·lu·j~ d·~:: ~f.~'~~i.V'o ,Q·u·~--:~~:n:~_rá ~a e.!!!. 
presa en uri períÓdO: d·~i:e'rrrÍi'~ad~)'. ·'";i 
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CREDITO DE APOYO A LA PRODUCCION ·DE LA PLANTA· INDUSTRIAL· 

Estos créditos··: está~ con~iciáriados-a: q~e se destinen al fomento de la produ.s. -

ción, la reglanlentaéión bancaria· estBblece que el destino del crédito debe te-. ' . . - . 

ner la .fin~lidad ~1-ícitB:~:- me~~an{l.l_ y·· de fomenté> a la actividad del acreditado. 

Determinadas -'n'ecesida.de.S·:·de; 88ricultores 1 ganaderos, -avicultores e industria -

les se cub.·r~n &e'~er~Í~~·nt~ ~~n aP~-~tur~---de -~réditos, específicos como el ·de "J;a­

bilitación ·:y avío,. refaccio~Bria·; ··, pre-ferent·e~ o. cr~dito ·ª·la expol-tación. -El -

monto y. el: plaza·· de vigencia; ia" disposié:Íó1~:, : 1~··. gracia; o··_ 18 redi~posición de 

la apertura-del crédito '·lo determiná la banca ·en ~~nció~· al P_ropós~to del mis­

mo- y de la capacidad de pago :dei· ricr~iÍi'tad;;: 

CREDITO PREFERENTE 

Se entiende por crédi~o pref~rent~~:~.Q~~r.1 ~~:~.:;~~.·~.f~~d~~en·~~- P.~~ª ·C~brÍ.Í- ~-µn~ -º~ 
cesidad financiera esp.ecíf~c~.· de -~~

1

·-::~~~~:~~!9~:~. y~:-;~~~.~-~-~-:~~d~~. ~e .. ~-~ i~~rem~nto 
en los activos fijos o c~mp~~~-~~t~·h'ci·~·~-~-i--'.~~~-i~~l~".-d_~'-.~·r~b~j,~.;: ".Se ·:'t?-ata · d.e. c~é 
ditas específicos, cuyo pi-~p6sit·~f··~·s ;~a~:i~'fa~·ef.'~~t';idt~'~eO:t'e iOá ·~eQUerfmie; -
tos financieros de la· ind~·~t~i·~";'~·~·prir~~ri~d~:;·~~d~~Ír e'í''-~o~tO reái de finan.--

ciamiento. 
,J._ .. ·;--,-:;' 

El crédito prefÉ!rente, 'al cub~il-' Una ne~eSiCf~d · fiñanC.:lera ~·es'pecífica de la em­

presa, evit~- el· ~·s~:-iO~éC~~~~io .. 'de .. iín'~8S de Crédito cÍir'ecto de alto costo, y 

al mismo tiempo,_ permite .. a la banca utilizar más eficientemente los diversos -

fondos -~le f~ffi°~-Ílt~-'.def·&o'biern'? fed~~ai' para ápoy'ar a la planta productiva del 

país. 

CREDITO DE HABILITACION Y AVIO 

Este tipo de crédito de· apoyo a la producción de la planta industrial, y es 

· condiéiónadCi -~- Qlle- St( f~porte -_s_e_ destine -al fomento de la producción agrícola, 

gEÍÍiadera·, ~vÍCOl~ ·o i~dustrial·, se concede para la adquisición de semillas, 

fer"t:i.lizantes .. ,. ganad~ de engorda, forrajes, materias primas, herramientas, pa­

go' de· jor!laleS, sala.í-ios, o gastos directos de explotación indispensables para 

los fines de la empresa. Se garantiza con los bienes que se adquieren con el 

impOrte di?i c·réditÓ 1 Ssí como con los frutos o productos , aunque éstos sean a 

futuro o pendientes-. 
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puede gnrnntizar~e con prendas sobre maquinaria~y-~quipo, hipote­

cas sobre t~~ren·os y_".'constr'ucciones- y (o _con lá,::·17:on~u~re_rÍcia d_e -­

fiadores y avali~tas~ 

Este t1~·0·.de·,_-·~~~d-i'to·.:.:~o· ·exce'de del. 75%··.de ·ia i~ver··~ió~·:·pi"anea-da -
por el, s~ii"6'Í.·t·a 0-t'e· ~ .:_ .Exc·e··pciOnaÍ:men te.· se: au~tori'~-á.-- tl-~~~ t,~~ -~1-·. 100% de 

la· irív·er~~,~n:;~~~~:~~ea·~:~: . .''. ~--n ·'.~-~~to_s :casos_·.~::·:-.~~·.:.:·,~-~I\ci~~-~\~1~·~~~~'~.- -~·~~-r~ 
~~:· '.g~.r~~-~~ª.~:. r~-~~.e~L·. ad~_cionales, e_~ b,an.co -~- pr~·~_ur_á.t;~ ue_··: ~:_1_; .mo~ to .­
del :·~r-édi·ta·>·~uric~ _re~resE=nte má.s d.el· 75%·.·ci~i /~l.C?'i-)~_~t~~-~:·4~. ·l~s ;--

gar~~ti~~~-~~iie~:~ ·adicionales: - :~· 

:: t:::~ :; f ~t:~ ::d ~~\::a::~::~: n:: r d ~~i~t;~ rjr¡ 3,'~~~f~rfm~~b!t t: 

na 
de los productos · .· -. -...... ,, · ;·:.:._.::~,~;:.<,\'.{;; ·-'·'.~;'·- ··:~;· 

:::::·::::.:::: :~::::::~:~~::rt;~~~:i¡f mttlfüf t;11~:1}:i~:::;~ 
permitan a la empresa· ·ope"~ar -~f ici·e·n·t-eJíle"t{i:e ;?-~/~ ;~~(~ \i'""\.,.·. ·.\:· ··.1:·· - · 

Las amortizaciones del crédito·· para e'.i~~~~~s c~~~'~i~'ios''.ci-,! '. ¡ÍroÍ!u_s: 

:::::::.::·:::·::: ::::::::::::::::::::;¡fü¡~f ~jf~t¡i:l1!f ;¡.:t:~ 
bio, el plan de amortización se dete~min~ ~d~,;:~~~~~'lb~?~cin~-_:.·ia: :capa-
cidad de pago de éstas. ".".~~:·~·~._._ :-.~'.;<~·J.'·<· 
Para el otorgamiento de Crédito de HabiÍ.

0

iiac16~?;·?~-A~":i:í'~"·~'{-:18·. ba"nca 

efectúa ·un estudio financiero _qu_~ se·~ b~~a .Pff~.6_~:~.~~-~~,~n\:·e efl' -la r~ 
visión de los siguientes aspectos: 
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- El tipo de actividad de la empresa 

- La capacidad y continuidad administrativa de sus dirigentes, 

así como su experiencia en el ramo 

- "La disponibilidad de recursos técnicos·, huni~nos •. mSt_e·i-ial~s 
y su eficiencia 

- La capacidad instalada y la utilización que"de.,_ést~· ae:-h8.ce 

La disponibilidad de materias prima& 

- Los procesos y ciclos de producción 

- El mercado y precio de los productos 
- Los riesgos y factores adversos qu~. pud_.~e-i_~,·~- ~f~i::t-~-~: ~a pr.2. 

dÍJcción, tales como: problemas laborales, ~,;t·r~-~~,,P~~-tes, etC. 

- La Estructura financiera histórica y pr~~~~i~d~;. :~i.i:uación 
de generación de fondos de la empre~~,\~~t~/ 

CREDITO REFACCIONARIO ·.·. , ... · · 

Los créditos refaccionarios los otorga li banca·.para financiar 

la adquisición, reposición, sustitución,o incremento de bienes 

de activo fijo o semifijo, necesarios para acrecentar los pro­

pios activos ~ijos de las em~resas industria~es o de servicios. 

En caso de ampliaciones o construcciones de nuevas unidades i.!!, 

dustriales, la banca puede decidir qué parte del crédito debe -

destinsrse al pago de pasivos originados en la ,instalaci5n de -

los equipos, siempre y cuando éstos tengan una antiguedad no m~ 

yor de_ un año, y que su importe no exceda del _50% del monto t.Q. -

tal del crédito solicitado. Cuando estos. cr.édito.s ·se otorgan a 

empresas industriales, también pueden ser-utilizados- po~ éstas 

en la construcci6n de la obra civil y· la ~o~~ra de terrenos en 

que se instalará la planta. 

La garantía especifica consiste, princi~~lmente, en lo~ bi~nes 

que se adquieren con el crédito e maquinaria y equipo,··edif! -

cios, mobiliario, terrenos, etc. ) • En este tipo de f_inancia­

mientos normalmente el banco no afecta la unidad completa de 18 

empresa a cuyo fomentase destine el cr~dito, y solo se~gravan -
los bienes cuyo importe, segfin avalúo, alcancen a cubrir el ci:édito, más un 
porcentaje de seguridad razonable adecuado y suficiente. 
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.. 

El plazo para el crédito refaccionario está-en función de· la cap~ cid ad de pago de la empresa, pero n_u,"<=:ª': 
1
e,s, Supe.i-iox: al de la vida 

útil probable de los :a'c ti Vos .--f:i:j os ,firla~ciadO_s,-: _:_ 

La banca, basándose ~"- ~~-. p~_·ci~ó~t_i:-~?d~:~?-~-~~--~- ~d __ ~: éf~~~--~_i_v~ ;_q~e ·_ge-

::: ::;r :: :·: :: ::: 1 ~-~; ::~~::~:d~::f :~.f~::f~":H~~~~{~:(J~i~:;:~ª::::.:; _ 
coñ.str.uy_e'- e _?-~~ta·l_a la u~·idS"d·-produCti;~ •.. ..-::, -~·.: _.,_· .. :·;i~> --~ .. -: .. -.. 

~-- .··'_.-~'.-,·~~··,,:e ,,,•_; ·-.~,·;· -"-"---' .. :~-::: .--;,,.;;:: 

CREDITO HIPOTECARIO. INDUSTRIAL: ·.>:"/.: .:.: .·.:· .... ·. _.. . ' : 

ES-te .. _tipo. de· __ ~rédito se --~ª~ ~~"~:~· e~-_ ~s-pe_c_~~-~- º:." :ª.~ ... :f~:~·m;-~-- :-~~-~~~-~~-h~-~~, 
81. re-forzamiento de, activ,os·· Cir·6~-i~Ot~s·-L i~::·cü~( .¡-~ci~-y:~:-:1~<d~t·a-. · .. 

ción _de _ca.pi tal _de t~~b-~j-o. ~~~~-~--~e~'t~".'.·p-~~~~-~i~·:·?~~-Pici{~-i6ri::~ie:: ~cti_-
- . -- ·"•" -· ' .. ·, ,., .. - .- ... ,, - . 

vos fij O_s-, y :la -BdquiSicÍ.ón_ de·. inmtieblfis· .... d~Stinád.05- 'iit·"· obJeto· so-

cial _d_e i~-s ~ ... ~mpresas aCr~d i_t_~d~:s {~::t~:~bi~fi~."~~"'_: ·~:·~:ed.e,~;··:-~p~·~~r'-:::~.on .·.-:·-­
é 1 lo~ paSiv~S, cual·q~ierB. q~e S~~~- is.~· ~n-tis·u-~d3d-' de;-º: ~r1S'~-riadci~· -
en ·1a'··oper:a·C~ón._ no~:ffi~l .. del- neg~~{b·:-' C~e:n-d¿·~p~~te·:~·:_.¡~-:~-t·o:·~,,~l;id~·d:·~ 
del préstamo Se dest-~n~ -.~'1 · ~ago':;d~:-:~;~~-~vos, :.1_~_:._·.ban.~-~·::~~~~(~:: :':"", ,;­

-·Que· se cubran todos a·que116s ·.8.deÜ.cÍos·::qh~,.:__·9- __ c_o~~-º; .. o_,~~e:~~~na .. :.pla" _ 

::b~l~~:~i::n r::~::o~~ empresa ·y.· afec~e.~'la ge~:t~~;}"~5?~E];disp~: 
- Que el crédito quede reestruct~rad_?_::-d.'~::.·~~·i::::~~-~~~'_~:~'.'..'·«q~~;.;~!-~·~:~.n~;~Va:-::-. 

~::a:~:::i::c ~:~:s p::~i ~:~d ~:: • .~:: :~::~;.~:;;tfü;~;iit~;'~~:e~::_ 

:::!:::;::::~¡::::!¡¡;;¡:¡:¡ ;;¡~~j¡[f i!ll!ll!f if:t!i;ti1I 
te de sus operaciones, sin. P~_rJ úi·~~~}d0'.:~:~·a~:;;p~,S-~~i_l.id,~d_' de_-- ª-~~t.!." -
tuirlos en el movimiento ·norm81 .. ·:d'e·-. .. 1a~~-:.a(>e·r·á·~~~O~,~~.·~ \i·'-:".~-~-ñ"_~e'cesi.­
dad del cansen timien to ·del ·.''_~~'"~~·~d,~~~-~- ·7sal ·i'~·-· pSc tó <en; 17on tr~rio. 

-: 31 -



CREDITO A LA EXPORTACION 

Este tipo de cr~dito tiene por ob~eto apoyar· a la planta _produc­

tiva establecida en México que exporta· o sus"t.ituye imPortaci.Q_ -. -

nes, y·_ocup~n mano de obra nacion~l en· forma iniesiva ~-eficien-

te; este apoyo es mediante crédi.tos·'-par·a capit.al' de trabajo e -

in.yersión Jij a, así ~-º~.º ~-" ~~-~-~-~-~~~-;'.._Pr~~--Oci~nal_~·s ,_. ci_es_arro~lo -
tecnológico. e ·in ver~·ione~.:~:~_c_~·i:_~ri~~--~j_~:~ --~e~.·~ _ l_a~.)~iÜ~lidad de ampliar 

y mej6rar los procesos~pr~~tic~~J~~~p~ra~~~~~~~e~ y aumentar, las 

exportaciones, logra~~-~ ~-o~ "~~-~-~;:_;J'.~ ~-'~'om_p~-~-t1'~,-~_y't~ad ~de lo_s ·pl'.od U.!:_ 

tos mexicanos en los- mer~a·d:os·~;i~-t~-~na.dion.~i~~ ~ ~-ara, lo cual ... -e.xis-

:·~¡1~:~:rn:;¡j:i::~¡~t1~~:11f.~*;~1:~i;:1;:;~::1?::;::::~ 
portación ':·:·-,·: ·"-· ... ,,:. ""-·-' ~'~/)t.··!~?',:;-:·~-,_,, -- :'_::',·:: · 

- Sector de Emp~~~~s.~.d·~ 'CPme~.éió ~.·;~~{·:~·~.¡~:~· ... ~·: \;:._,, .. 
- Programa de Apo',fo 1rite8 .. rá1·.·.a1 ·sec~·~~ ~:¡·~-·~~~g.c;i~~~-~~~·~g.}6'6::/de EX-

-¡;;;;::~· :: ::::: :::::::::: :»:;•:Ji::~t:~t::~K,,~ .. , ... ,. 
Maquiladora de ExportaCión -· · · .. ·.;~\;-.:.'-:;~;;·: ·· -~2-o 

-::: ::~:: , d ~e~::~: l i~º;::~:~: g ~ :/-~~~I::~e~~s~-~~t~~~'¡i~fo~fo~::rom~ 
-~:::::::~::es de Úsumos que i;%~~\~,i~~·!:~~J~f,~'o'.q~t~~ de 
- Cuenta Aduan·era --'/->'· · <; .. · "' 'i>~'.:;( 
- Programa de Apoy·o de Financia~i'~~'f'~~: ~~~:'.,·~-~.;~~;~.~~~j~~~:~·ci_~;:~~·- .r'Pdii-~_s 

tos 

Estos créditos generalmente: ·son. can.a{1.~J-do~\\1~:~-~:~~:NS;:OME.XT (Banco 
de Comercio Exterior)y para ser. oto~g·~·d~~.:-~·~~··:,.fl_,~-·~·es·a·r.io' que las 

empresas tengan capital mayori tariame~·t;·~:·/~~X'i.'~i~:~~~·; .:·asimismo, que 
los productos elaborados en México, objeto de financiami~~to, tengan un grado 
minimo de int9gración nacional del '30% en el··. ~asto d:úe'cto de producción para 
la preexportación y exportación, y del 60% para _la :sus~itución de importaciones. 
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PROGRAMA A LA EXPORTACION DE MANUFACTURAS· Y SERVICIOS: 

Este tipo e _i:~édf_toS:::··s·~-: :~~~~~·~·ª_·:.'.a'.>Pi.~du.~·~·~f~~~ ~.~sa·Íl~z~ciones de 

producto re , ·~ e~p r~~~~~ ;·.·p ~.:~du~ ~~ r.~·s·~; y! Ó:. co.m_~r~·i·a~~-za_do~~-s, _d_e manu-

i\¡;~~'.~t~l~lJ~li~;~t~f ¡1¡~;~~¡(¡l!1¡:¡¡ ;¡~¡¡:¡¡:~;;:~;: 
Para.el· o_t_or.saMi~-nto,!de~,,'-é:x:édito, ·se· efectúa un análisis de las -

ventas t~-t~~e~·· d~-"<eXP~r·t~Ci.ón'·. del año inmediato anterior en d61:..!_ 

res, y s
0

~,--·~l~~-1f'i:~'an_;~i~~: emp_resas como sigue: 

VENTAS TOTALES DE EXPORTACION 
DEL AÑO ANTERIOR EN DOLARES 

.. ·,-·· .. ,'. 
.A DESARROLLAR hasta 3 millones 

INTERMEDIAS · 

CONSOLIDADAS 

de 2 a 20 millones 

m§s,de··20 millone~ 

La moneda en que se ot;r1ga~· esto~ c~éditos'es en clólarés ame'dC::a-

~:: ~~:a:0 ::d:~:::~;(:~;i~:f:0; .. t, Üª~!·:,ex·p.~:·~;ª.• .. d~,'h ~:directos. 
" . --;i ·:· '·", . ¡_ ',~: •· ' ;'•; ';,; . 

CORTO PLAZO ; / . >"< /,;:~~!.~.!.· s~:TE:"·+ ,;;:5:; puntos porC::en-
( ha~ta ,un: á.ño): ,,, ·;·',;';;'} , ·>~:.: .. ::;, .. ;.,.:.• ~ .. icc. 

~A!~~ :~A~~. ~ñ~; , .. ,. -~'~ ~wI~!~:~~tiz~~:-~~i=~~~·~~~·ª·P~~c~~ 
Basándose en esta cl:~iH~~·:i.·;;~< el' p'~;2é~,~~je'· d~ ;¿ianciam'iento 

y plazos que se o torgB.~ .·;e~ ·''e's.~e ··:·p.Í"og rama, ~~ so~!.',c;oni~D: 5¡·~~e.~>~:: 
TIPO DE EMPRESA 

CREDITO PARA PROD 'N 
Y ACOPIO 

A DESARROLLAR 

INTERMEDIAS Y 
CONSOLIDADAS 

'···.·.~ ·.· ;·,·.· ·:··· ; :: •.. ·.: ·.· '. . . . :.~:; '.·:.:·. ·: \ - . . . 

~B~ªpfknf~?ipg;~ gi5á~gtg; ~~gn~~.:·' · HaStá. 6Q .. días 
GIN superior al 30% , .. 

Hasta 85% del precio de venta LAB H~sta 'i,5 Úes 
planta, para productos con GIN:s,!.··. productos a -
perior al 50%. granel 
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TIPO DE EMPRESA 

CREDITO PARA 
EXISTENCIAS 

A DESARROLLAR 

INTERMEDIAS Y 
CONSOLIDADAS 

CREDITO PARA 
PRESTACION DE 
SERVICIOS 

A DESARROLLAR 

INTERMEDIAS Y 
CONSOLIDADAS 

CREDITO PARA 
VENTAS 

PORCENTAJE DE FINANCIAMIENTO 

Hasta 85% del valor de los bienes 
pignorados 

Hasta 85% de los bienes pignorados 
para productos con un GIN superior 
al 50% 

Hasta el 70% de los bienes pignora 
dos para productos con un GIN entre 
30 y 50% 

Hasta 100% del valor factura comer­
cial de venta, para servicios con -
un ingreso neto de divisas (IND), -
superior al 30% 

Hasta 85% del valor factura, para -
servcios con IND superior al 50% 

Hasta el 85% de la parte mexicana -
del valor factura, para servicios -
con un IND entre 30 y 50% 

Hasta el 100% del valor factura, 
para bienes o servicios con un GIN 
o un IND superior al 50% 

Hasta el 100% de la parte mexicana 
del valor factura para bienes o -
servicios con un GIN o IND entre -
30 y 50% 

- 34 -

·Hasta 180 dias 
a partir de la 
pignoración de 
la producción .. 

En fun'ción del 
proceso de·. pres 
tación de los-= 
servicios. 

Hasta 180 dias 
fecha de embar 
que o 180 días 
a partir de la 
facturación de 
los servicios. 



PROGRAMA DE APOYO AL SECTOR AGROPECUARIO, SILVICOLA, APICOLA«Y PESQUERO: 

Los beneficiarios de este crédito ·son: 

- Productores, organizaciones de productores, empresas proil~~tri'~'a"S,- ·sociedades 

cooperativas y comerciali~adorBS .de. p~odu.ctO-~ -p~~q~~-~6a··:d-~:.:e~~-~~ta¿ÍóD·. 
-.-... .·· . .::,·/~.·-~ _.·· ._/:·-~-~:·,-:~..?:>:.://-:-; .. :~-

- Productores' organizaciones de )ro_.ductores .<~.m~f e;~.ª-~-~::P~~~~~~c::~?~~~·-.::~/~- :.<-: 
comercializadoras de productos ap!colas ;· a~rop~C:~a:r~~~ ·.i::,ffl~íc'olBs·· de 
exportación. ,:;_:_-,o·:· .;.1· < · :_;.:_ 

Bienes y Servicios susceptibles -de Spo'yo:- ' - .. ,.._ .-:t-, , ~-

- Pesquerías de altamar -Y· de ribera export~bles ~S{.conío. ~Üi,~i;_~~----d~~~ecsp~~ies 
acuícolas de exportación. 

- Del sector apícola: miel, jalea real, cera, 'PÓlen, pr.~p~l{~~y, otros prod~c-
tos asociadoS. 

' ' 

- Del sect~r agropecuario: productos agrícolas de cultivo. p~renrié ·('~o pe~en'ne, 

especiés -menores para la adquisición, cría y engorda. 

- Del sector silvi~ola: los relacionados con la explotación."de .. :~~SQ~~'s.~-
- ., ,._,.,, 

La moneda en que. se otorgan estos créditos es en dólares amei-ican~s:.·y~ moneda -

·neciánal. ~~lo ·para exportadores indirectos. 

Lá.s tBsa.S _de int'erés que se cobran son las siguientes·:·. 

CORTO PLAZO 
(hasta un· añ.,) 

LARGO PLAZO 
(más de un año) 

PRIME RATE + .5 puntos 
><".\;' ,:·);.:-_. ;-·: 

PRIME RATE + 3.5 PUNTOS ·PORc~JiiiA.hs~: 

El porcentaje de financiamiento Y/P.fª~'if :1~~;fé,;~·~·-~t~r~an • son: 

TIPO DE ACTIVIDAD PORCENTAJE,DE''FINANCIAMIENTO PLAZO 

CREDITO PARA 
EXISTENCIAS PESQUERAS 

PRD'N. DE ESPECIES 
DE ALTA MAR Y RIBERA, 
PRD 1N. DE ESPECIES -
ACUICOLAS Y ACOPIO 

Hasta 85% del valor'' de:; Ío~ bÍ:eíies 
pignorados 

',,__ .. ~j . 

Hasta el 85% de 10~;·::·~~~~~~·:·;_-,~· gas­
tos aprobados en función' ·del' flu­
jo de efectiva ~e la ~peracióit. · 
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Hasta 90 días 
a partir de -
la pignoración 
de los p rod uc tos. 

Hasta un año en 
función del flujo 
de efectivo de ca 
da operación. -

Hasta 45 días a -
partir del inicio 
del acopio. 



TIPO DE ACTIVIDAD 

VENTAS SECTOR 
PESQUERO 

PRD' N. Y ACOPIO 
APICOLA,AGROPE­
CUARIO Y S!LVI­
f.Qk!. 

EXISTENCIAS APICOLA 
AGROPECUARIO Y SIL­
VICOLA 

VENTAS APICOLA. AGRO­
PECUARIO Y SILVICOLA 

PORCENTAJE DE FINANCIAMIENTO 

Haita el "100%.del val~r ~ac­
tura come~c::-ia~ · 

Hasta ÍOO.%_.:'.d.e-~'.·~.Cu~,~-do:',,_a ·sus 
requerimi~ntos~y· 1 al flujo.~ 
de efectiVo' tl'e~·.,,-cáda·_ o'p~r.!,>­
ción. > 

Hasta 80% del valor de los 
bienes pignorados 

Hasta 100% del valor"factura 
comercial 
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Hasta 90 días 
a partir del 
embarque. 

Hasta 360 días 
de acuerdo al 
flujo de efec­
tivo de cada -
operación agro 
pecuaria y sil 
vícola -

hasta 240 d!as 
de acuerdo al 
flujo de efec­
tivo de cada -
operación apí­
cola. 

hasta 45 días 
a partir del -
inicio del 
acopio. 

Hasta 180 d!as 
para· existen­
cias agropecua 
rías· y silv!cO 
la. · · · · -

Hasta 90 d!as 
para· exi8ten­
c,ias _apícolas·. 

Hasta 90 días 



PROGRAflA DE APOYO, FINANCIERO A LA INDUSTRIA ~IAQUILAOORA DE EXPORTACION: 

Este tipo de crédito e~ o!Óorgado a, l~s empre~as '~aqu~ladÓras que 

estén iOsciitS's .. ·e1f:_--e1 ·-~-~.~i·~t~ .. ~:.; na·.~·~ºr{·~-i. -~_,e_. ~-ª'.--~-1~A~s_tr1~_-:::~~q·u11a­
do ra de·_ la'·. Sec·r-e ~-~:~_ia<de --9~~e-~ci~,~ ·Y ·p~·me~,~~ .'.i:nd ~~-~-~-;¡·~Ll .'.~·.Y· 

' .{•;_: -~ .. ;,-=--'~::, ··+ - /'"/;' ___ , . -~> '. ; '.·; -?.:.~·:~: ,·;<;: •-':"'-. 
.. . \ ... ,., .,,. . - .,. ' ' ' - ~;;.:,;:,,_·4~;~~~'- :.'-~~~:... ;'_f;: .... '/"« 

Loª> _b -~-:'. -~,~ .!~.::_r. --~~~;~-!~0i;,~-~;.~{~. ~~f; ~.r:~~'.~ .. ~-t~7~:.:,{;!:f i; t~r~~;~ f;X;~:~:~~\> ·--~?/:. 
Las man uf ac ttiras"'"_. y ~-·ser.v iCios:; suj e to·s a,'.; exp_~>rtación,·~,· 

'.- ,-. ' ..• ;._·,;:.;.-.-:¡.; - -.;.;:.~~-~=.~:>t-·-.~:~~::~-' .. f:¡~.~~:··~~~~,' .. · ~,..::, ;;,·,~~:;' 

La -m o n. ~·da -en ·-:;;:~·d~·~·'\ ~-~:~~t~~~~ ~;~~;~:~·'.~~~·~ .. ;t;~=~· ~·~f h~~~"~.;~~.,~:~ 
carios ." -.· ·~", '.;' .. ~ ·. {~;.':: :~;-, i:;'. . .- ·.,:~}~: ... ~{~1~{;~.;i:.?~J}.\ ,:-}~~:~~~ ·;_,:;: ~'-' 1• 

'._, ~({'" ·';~1·,:~·- ,~ .. i~.<·.~- .-;:.::,; ·i;·.~_;, .':.·;·'.;:~.--~.i.t:,- ,_;,i,.;~·: ·.,; ... _-:_: .. ~.,,. 
La·s .. tas~s ;~~,e inte~~1~~'.-·_que '~-~ :.e~~:~·~ª-e: so __ !":_·_~,,_.:;> - ::

1
-> 

CORTO PLAZO, _'y· '',;;PRÚÍE'RATE2'+­
(ha5t8::'._-i.J~{;:~'~'¡1;;)'~~,' _ _';~~~:·;: >?: .. ~';.l;{ -'.~:~~:~ . .,.; .. ~;;~> <>,';-: -"~ 

·:·::.:·> .... - .... 
:·:~::·,;·: .· .· ~··: .. · --:<-··)V::' -:.·~:i{'i· - .ri.> ::"..:~'.-:-_.=_ r:·;: 
)/, ;,PRlM'E<IillTif+, 3'. 5 p~ni:~s poréerituales 

,._.._-> .:!1'." . -~--:¡' .--;;·:~. - ;,• - 1, 

~,- -
(más de'uii.~ño) 

:E¡:··:po_~--~=~·~~~~~{~?'~~-: fÚ18ií·c·:faID-ié.-rÍ1:.'o ·y. plazos· .que se. otorgan·, 
,· ,• -. '. . . 

:PtiRCENTAJE DE FINANtIAMIENTO TIPO rill ACTrV:iÍJAii ' 

_ámer!. 

son: 

PRODUCCION, Hasta 85% de la parte mexicana del Hasta 60 días 
precio de venta LAB planta, .para -
productos con un GIN superior al .:.. 
30%. ' 

AllQUISICitiN 'DE INSUMOS Hasta 100% del valor de lOs insu- . Hasta 60 dias 
mos nacionales 
Hasta 100% de la parte mexic~n~ ".'· -~-.has~~' 180 dias 
del valor de la factura 
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SECTOR EMPRESAS DE COMERCIO EXTERIOR: 

Los benefici~rios de este .tipo de cr~dito son las empresas de co­
mercio' exterior (ECEX), que cuenten con registro vigente ante 
SECOFI .y:cumplan:can·.1as condiciones señaladas en el decreto que 
e~tablece el _r~gimen·.de.·empresas de comercio exterior. 

Para est~ ~ip~ ~e. emp~es~~ se hace la siguiente clasificación de 
a·c-uerdo ·8 ·sús-. ven· tas·- del· año inmediato anterior en dólares: 

.A DESARROLLAR 
INTERMEDIAS 
,. '-··-<;. '._ ' 

CONSOLIDADAS 
': ·. 

·' >:·::. - ·-

VENTAS TOTALES DE A~O INMEDIATO ANTERIOR 
EN DOLARES 

hasta 2 millones 

de 2 a 20 millones 

más de 20 millones 

Los bienes y s~~;~~i~~~s~sceptibles de apoyo son: 
- Manufactur-·aa~·,.-_'sei:rviC-iO:s ·.no -petroleros 

- Manufactu.I-as ;_q:Ué)t·~~·g:a~ ... ~ri· ·GrN", mínimo de 30% ::dentr~ de su cos-

to di~e~t~ -·de··~,-p:r·~·Juc~i.6.:ri,~· < --~- .' _ 

: :::::::::·:1?;::¡111t1~r i~~il~tl~f i1~f 1~t~1:. ·:~:·····. ··· · -
La m~neda .e~ -la .-que_:·:se!._:'o_tor_gan·~~est~~:;cr.ed,itos~.es~:.~n.·~-~-lares amer! 
canos y· mon.ed·a :,n-aéional'·:_para·.·-"e',tpo'rtaaor-e·sr:~ii'ld:L'i-eCt'os .:;\·.,· · 

;;;~~:~~;;t .. rf ;;;~:,~1t~l~f 1~1~1~1:t!t:f 
-- -. ·¡-··:-·. -:. ·' ,;· " • ·;·.. ... . '..:: ·;-'".".'.~..:··.;, ,;_ \· . '.-: 

.. · "-.:;-.: .. ~·-· , .. _,.:_.. ~~\· ~--.--':~:~.· !\!::,';"'.·J!:~."'.'::·· -'."'':. ;··----:.,~·:.:;: . . 
El porcen ta"j e.:de-- fina~_c1a·m1ent·~·;_y_>·p1a.'zos··._que -~-~~ ;~~tor.~~n :en este .­
tipo de. crédi t·~-: '.~On·: ~~-~_":.~-~ __ E(~-~~~-~-~-~? .. ··:·-"·"·· ·,. · 
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TIPO DE EMPRESA 

CREDITO PARA 
ANTICIPO A PRO­
VEEDORES Y 
ACOPIO 

EMPRESAS A DE~ 
RROLLAR 

EMPRESAS INTERMEDIAS 
Y CONSOLIDADAS 

CREDITO PARA 
EXISTENCIAS 

EMPRESAS A DESARRO­
LLAR 

EMPRESAS INTERMEDIAS 
Y CONSOLIDADAS 

CREDITO PARA VENTAS 

PORCENTAJE DE FINANCIAMIENTO 

Hasta 100%.del preció:de ~;enta LAB 
planta·c;>.del' valor del·acopio, para 
bienes -0 serV.iciOs- con· GIN: o . IND · -
superior al'•30% •. 

Hasta 85% del precio de venta LAB 
planta o del valor del acopio para 
bienes o servicios con GIN o IND -
superior al 50%. 

Hasta 85% de la parte mexicana del 
precio de venta LAB planta o del -
valor del acopio para productos -
con GIN O IND entre 30 y 50%. 

Hasta 85% de los. bienes pignorados 

Hasta 70% de los· bienes ·pignorados 
para productos con GIN entre .30 y 50% 

Hasta ~l 100% -del valor- factura para 
bienes o servicios con GIN o IND su-
perior al 50% · · · 

Hasta 100% de la parte mexicana del 
valor factura para bienes o servicios 
con GIN o IND entre 30 y 50% 
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. Hasta 60. días 
a partir del 
anticipo al -
proveedor. 

Hasta 45 días 
a partir del 
inicio del -
acopio. 

Hasta 75 dias 
para empresas 
altamente ex­
portadoras. 

Hasta 60 dias 
a partir del 
anticipo 

Hasta 45 días 
a partir del 
inicio del -
acopio 

Hasta 75 días 
para empresas 
altamente ex­
portadoras. 

Hasta 180 días 
a partir de la 
pignoración de 
los productos 

Hasta 180 días 
fecha de embar­
que. 



PROGRAMA DE APOYO INTEGRAL AL SECTOR MINERO METALURGICO DE EXPORTACION: 

Los beneficiarios del crédito son: productores, organizaciones de productores 

o empresas productoras dedicadas a la explotación, exploración, beneficio, p~ 

cesamiento, industrialización y comercialización -de productos minerometalúrgi -

cos, así como empresas comercializadoras de este tipo de productos, cuando di­

recta o indirectamente se destinen a la exportación. 

Estas empresas se clasifican como sigue: 

TIPO DE EMPRESA 

A DESARROLLAR 

INTERf'!EDIAS 

CONSOLIDADAS 

VENTAS TOTALES DE EXPORTACION DEL 
ANO INMEDIATO ANTERIOR EN DOLARES 

Hasta 2 millones 

de 2 a 20 millones 

más de -20 millones 

Los bienes y servicios sus~ep_tibles de·. ªP<?Yº son: 

Minerales metálicos y· no m~tálicos, . así. co~o sus d~~ . .ivados. 

La moneda ·en que . S_e: <?torga~' ~~-~:~s~:~*-~d~~-~O~~~ ~~ :: ~~::· d6i'~r·e~:i::.~~ricari~s. ~. ~oneda -
nacional para eXpOrt.8d0re'S(."i~direCt'OS~:<,Y· ~,;-·'· -·,,

1
:. :::;>,_;·:·.;, :'{,·;;;--" · 

Las tasas de in~~~.i'~ a las que se ~acta~ ¡~to's·~J~;;iio/i'~n:} .· 
,;;·-,.:'-;·-

. CORTO PLAZO 
·:(hasta un añor 

LARGO PLAZO 
, (más. de un año) 

PRIME RATE ~:s ~J,¡f'c,~: ~~;~entu~les 

PR~I~ RA~ 1'.3:5 :·P·~~~i~ porcentuales 

El porcentaje de financiamiento y los plazos q'ue se· otorgan ·son los ::"~guien­

tes: 

- 40 -



T.IPO DE EMPRESA 

EXPLORACION 

PRODUCCION . Y ACOPIO 

EMPRESAS A DESARRO­
LLAR 

EMPRESAS INTERMEDIAS 
Y CONSOLIDADAS 

EXISTENCIAS 

PORCENTAJE DE FINANCIAMIENTO 

Hastá e( 70%. de· los :Cosi::.º:5, y.'gas'. 
tos .irídi':"eCtos ·. 

:?.',:, ·":S:: i~ :, 
;.•' .~.- ;;:~;. ' .. ~;:\·:: :>~ 

ti~t:¡!~~;!;~~l :~¡'.eci~ de venta. -

•,'~'.::;. .:::; {:'~ 
.. -Hast'a ss:c:de1-.prec10- de -venta 

LAB plan~a ''.~ :, 

Hasta 85% del valor del recibo de 
dep6sito confidenciaL. 
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Hasta 2 años 
a partir de 
la t• diposi 
ción. -

hasta 60 días 

hasta 45 días 
hasta 75 días 
p/empresas -
altamente ex­
portadoras. 
hasta 90 dias 
p/empresas que 
cubran las 3 
etapas de prd 'n. 
(exploración, ex 
plotación, benefi 
cio). -
Hasta 45 dias a -
partir del acopio .. 

Hasta 180 dias a 
partir de la pig­
noración 

Hasta 90 dias fecha 
conocimiento de em­
barque. 

Hasta 180 días fecha 
conocimiento de em­
barque si el produc­
to se considera manu 
facturado. -



PROGRAMA DE APOYO FINANCIERO AL CAFE DE EXPORTACION: 

Los beneficiarios de este tipo de crédito.~oni' Productores, or­

s.anizaciones de productores, comercializ~do_res e industrializa-. 

dores de café, cuyo destino sea el mercado internacional, los -

cuales conforme a su actividad podrán- ser" clasific.ados de· la 

siguiente manera: 

- Productor/comerc{~lz~~~o~ (e~por~ador di~e~ta)· 
- Industrializador/comer~ializado~. (exportador_ 

- Productor - -~?~C:PºI'. ~a~~r~' di're,c.to >: 
Los bienes susceptibles de.:apoyo son: 

- café. de exp.qrtación- en sus_ 'diferentes' 'pi·e:Se_~·t·~Ci~·ne.~ •. 
La moneda en· que. se·:·:.Otorga. el· crédi i:o: ·es .-~en: d6fa-~-~-S ,Sriieri~anOs 
y _ mone::da· na~_-i_on_~i ~- ex P.o~ta.dOr_~-s: :1"~-i~~,~-~?'~:~~- -~~-'.:S,:. ::·· .·: .. '.-.:. _.,. 
Las tBsaS:· de -1nter,és a. ·las; qúe.·se -.. p·acta·;·es·t.e/C.rééfi .. t"O :.·~·on·:_. · 
CORTO PLAZO RATE. + ,. S p~;¿~j'o;~,~~~ij:'i~/ : ' 
(hasta .un año) ;',. ; '· 'i· 

<:~-',, <")'-''· <->. '. :<-,·· >:. . . 
LARGO PLAZO. ·. · PRÚiE"RATE:i' 3.5 punto1/por~~n.tuales 

::á:o::J:~;:~~efi~L~tam:~L y los plazos que se otorgan, son: 

TIPO DE CREDITo< '' ;o PORCENTAJE DE FINANCIAMIENTO 

HABILITACION .y ACOPIO· 

EXISTENCIAS 

Hasta el 100% de los requerimientos que 
se determinen en el programa que prese!l. 
te el beneficiario, sin exceder del 70% 
del precio por quintal que semanalmente 
dé a conocer Bancomext. 

Hasta 240 días 
en función del 
flujo de efeti 
vo de cada ope 
ración. -

Acopio hasta -
180 días acorde 
al calendario -
de disposiciones 
y amortizaciones 

Hasta 70% del valor del producto pigno- Hasta 60 días a 
rado partir de la pi..S. 

noración del pro 
dueto (café verde) 

Hasta 100% del valor factura comercial Hasta 180 días a 
partir de la fecha 
de embarque (café 
p/su futura indus-
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PROGRAMA DE APOYO FINANCIERO A LOS PROVEEDORES DE. LA INDUSTRIA MAQUILADORA 
DE EXPORTACION: 

Los beneficiarios de estos créditos son:· Productroes, or&a'riizBciones ·de· Produc 

tores ·o empresas productoras y/o c~~ercializadora~··_y. desarroli~doi~S":d~· Pa~ -·.: 
ques y naves industriales que 'participen conío'·prov_eedore~.:·d~ _l~>i.~~~~'ti·i~·;~ -
quiladora· de exportación. 

Estas empresa se clasifican como sigue: 

TIPO DE EMPRESA 

A DESARROLLAR 

INTERMEDIAS 

VENTAS TOTALÉS DEL ARO Ik&ri~A;;o 
ANTERIOR EN DOLARES • • :e 

hasta 2" fuilloiles ·__; · ·-
de 2 a 20 ~¡·1-iO~~~::, )')~-~ ... ·:,··:, :_ .,, 

CONSOLIDADAS más de i 20. millones· < 

Los bienes y servicios susceptibles de a'??Yº ~~~? ,·---~~:<::;:~ ~:,.' i-:'.~· 
- Manufacturas y servicios no petroleros ?'):;, ·;.: :~<~'._ ... 
- manufacturas que tengan un grad~ de·. in-teg~aCi6fl7riBdi~~~{·~ini~~o .. de' 30%:.den -

tro de su costo directo de producéión.:.~·· ·' ·>·~: ·~·,;·-'. .·,-.~.::; - . -
- Servicios que generen un ingreso neto de divisas; :míriimO;;de:JQ%.·deri.tro' del -

valor total del proyecto. :.>.:<'- :\_(:'.· .: :·~;_·\- .. ~ <;' 

- productos primarios -.:·:'.::'.{~ ~:.;'.' 
- ContruccioneS d-e · nav~s industriales, bodegas":P~-~~)~~-::~-'f~tE\~~~'.;·¡ii~·fld·~ -:~~«Íia pa 

ra lo's .- tra.biü~do,~es , y emPieadDs. de ia .l:~m . d~~-tic{:\i~~~,~~Qt~~t·~~:;:'¡·~'~;g-~ál~~: d·~ -
renta ;/o -V~O-tB ·d~-- nave~·-ind.ustriales; . :·~~-_-. ;<:, 

1 <~~;¿~~~j_!:.'.;-:'· ",·,;·j·, · • 

.La- mo~eda· ~~--'~ue se. otorgan estos cré~ito~\~~~~··. d,~:¡~~~~J~~B~é';J:~'.r~¿~ ~Y,;m~n~da n!!. 

cional · ~arB · exP~rt~d~;eS ind.ireCtos.:· , ___ . ;.,::\'.,;J;~}'~~-~~j;:::~~\:::;.~]<: .'.: .. ;. 
Las .tasas . de in'terés a. l.ris que se p~ct~n ~~~s :~f}:~:"6;ff ;.~*~T !~~ '':'.~ .: 

CORrO. PLAZO· PR~~ ~Á~j~;::~.}~Fi~f po.rcentuales 

LARGO PLAZO PRIME RATE :~ 3.~J'¡;~ñi:'as ¡;~ice~tuales 
Las tasas de interés qt.ie se apliquen :en C~édii:os.· p~.ra .-8Cc1onés promocionales -

se determinarán sobre la base anterior, de~·aCUe~~o ·a los siguientes parámetros 

TIPO DE EMPRESA 

A DESARROLLAR 
INTERMEDIAS 
CONSOLIDADAS 

% SOBRE LAS TASAS APLICABLES 
CORTO Y LARGO PLAZO 
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50 
75 

100 

.......... 



El porcentaje de financiamiento ··y_ los plazos que se otorgan son : 

TIPO DE EMPRESA 

PRD'N. Y ACOPIO 

Emprésa a Desarrollar 

PORCENTAJE DE FINANCIAMIENTO 

Has.ta 100% dei. Pr.eci~~de ~~nta'·:' 
~AB _.pla.rita,, para, productos .. CO!l :·;:~ 
un. GIN s~perior al• 30%, ' 

Hasta 90 dias 

\: -

Empresas Intermedias 
y consolidadas 

Hasta el. 85% ·del ·precio .de '·- '. '' •.é Há~'~a\ ¿~ dias para 
. -:-venta. LAB-. planta .para·~ pi"odUCtos; · '~~-:-:~.p .. r.?_d··· uc't,o_s en gral. 

· éon un .GIN .superior al-: 50%; '-:: _, 

EXISTENCIAS 

Empresa a Desarrollar 

Empresas Interemedií:is 
y Consolidadas 

PRESTACION DE SERVS; 

H~s·t~ · a·s:C·. de ia P-~~-té_ ::~e~:l~~n~ .. ·-~--. 
parÉl productos con un GIN entre ·, 
30y50%' ' ' 

Hasta 85% de _los bienes . pigno­
rados 

Hasta el· 85%. de lbs bienes pig­
norados· pára prOductos con un -

. GIN entre ·.30 y 50% 

Empresas· a Desarrollar Hasta 100% del valor factu'ra 

Empresas Intermedias 
y Consolidadas 

CONSTRUCCION DE NAVES 
INDUSTRIALES 

Empresas a Desarrollar, 
Intermedias y Consoli­
dadas 

VENTAS 

Hasta 85% del - valor factura pS:ra 
servicios con IND superior al 50% 

Hasta 85% de la parte mexicana -
con un IND entre 30 y 50% 

Hasta 100% del valor factura para 
bienes y servicios con un GIN O -
IND superior al 50% 

Hasta el 100% de la parte mexicana 
para bienes o servicios con GIN o 
IND entre 30 y 50%. 
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; ;"·Hasta .60 días para 
-··;; ·prdllctos ·de consu­

mo ·.final 

Acopio· hasta 45 .. -
días contados a - -
partir del . iniéio 
del acopio. 

Hasta 180 días con 
tados a· partir de­
la fecha de pigno­
ración. 

En función al pro­
cesO de pré'stación 
de servicios 

Hasta 7 años con 1.5 
de gracia incluidos 

Hasta 180 días fecha 
de embarque de los -
productos o 180 días 
a partir de la factu 
ración. -



PROGRAMA DE APOYO FINANCIERO DE INVERSION FIJA, ACCIONES PROMOCIONALES, DESARROLLO 
TECNOLOGICO E INVERSION ACCIONARIA: ' . . . . ' 

PORCENTAJE DE FINANCIAMIENTO TIPO DE EMPRESA 

INVERSION FIJA 

Unidades de Equipo 

PROnCTOS DE INV. 
TODOS LOS SECTORES 

Hasta el 70% del valor de los Hastá 5 años en función 
bienes y/o servicios del·. flujo de efectivo 

Hasta el 50% del'valor. tOtal de·l. ffBSt~':i años en función 
proyecto ··_del. flujo de efectivo 

ACCIONES PROMOCIO­
NALES 

Estratégicas. 'y 
Promocionalei; ·. 

Hasta el 60% en ~l sector·: cafeta· 
lera - ·-;-

Sectores: empres.as-. d~·. co·~~~~Í.:~::,-~i 
· terior, -ind~St.ria_:maqu.ila~ora/-i.;:-= 
proveed_~r,es _de _la'.-indo.':·maq~il~do.-: 

--ra-~!·. ~~~e~~-- me.~B}Gr8~~9~.-"~:,~ ;:~ 
Hasta·: ssi de,\~~O:S ·,·:g;~t·os '.:; !;,~.;. ,~·-o~!~ , :· 

::.- ··· ·_·.~.I.!_;;,i_. · :);.:;:_~~-:::( · ·· -
. ;;1.• .,:<.··. -.• ,.,. ····;>:::'-' 

Hasta 2 años (estrategicas) 

.Hasta 180 dias ( promocionales) 

g:e~=~~~~a y,:· ;.,:{ ··:~'.~b~~:m:~·~:;;;:;,: '.~6~e-~~;.~J~x~=~~;r) . ~::t~e 2 c~~~~c~~c;~~e~~o~~pre-
DESARRlli.Lo.•illcNÓLO~ ';:rse'6i~rn;1;;e~'ci:.:;,;~¿~1riisi~~-~'Y- p~civ;,e 
GICO ,;, .;: dores: d~~ la·", ~ridúStria, maq'uiladora 7 . 

. ·;::.' ,' '''¡~.;>- ~. :·:.:;,~~-··.:.:·.~,. 

!~~;;idades Teé:ri61ó.: tt:Ssta 85% ;' ;',} !'•> ' .•. _· .·· 
Proyectos Tecnológi- Hasta 50%. (sector.· pro.veedores de 
cos . la industrie maquiládora) 

Hasta 2 años 

~Hasta 5 años sector provee­
dores de la ind. maquiladora 

INVERSIONES 
ACCIONARIAS 

Sector . empresas· ~~·comercio ~·~te:.:. .. ::, 
rior 

Del 30 al 50% de acuerdo al tipo 
de proyecto d~ inversión 
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SECTOR DE IMPORTACIONES DE INSUMOS QUE SE INCORPOREN A PRODUCTOS DE EXPORTACION 

Los beneficiarios de este tipo_ de ci'~ditos son: 

- Productores 

- Organizaciones de productores. 

- Empresas productoras de. bienes de 'expo~l:a~i6n 

- materias primas 
- partes y componentes ;~·-'.·--' ~''.:·<::.: 

- empaques y embalajes imp.ori:a,dOS:. dE!; ·CJri&en i~' cj'ue· ·~~. ·iO.corporen a bienes de· ex-

portación. : .. :~, . -~:-. ~~:·.'.;_;¡;r_:;~~:¿ \F:·: ·:'.~~~,~·· 

Todos los bienes debeián ,-~~,~~:r\·i~~~·~i~,.~i~~;;~-¡~:¿/;'~¡-~ Íci%«-ffolltr0.-;de su CoSto-_direCto 
... ,. .. ,,,,, \::-,:'· .. ·,~·~- .i-~,{:;-.' .e·;-~\>- •:-;-

de producción.. :,;:~·:,'~".'~~; _._-~~~- (·;:: ~ -.' .. _¿ ~¿=.~.;~~:;;·,··_-/·.'" 
. -. ': : ·.:;:_-,,,-: :{~~·.:~-.):·0:,~. :~~i~}):_: !'.~J(.:-~ ;~\{~;7_: ~~:~i~:-. •:::i);, ,,: : ·;\:;: ·.: : .~ .: ;',. :· :· ' .. 

La moneda en que se: otorgan' estos~_creditosv·en;·.en:.-dólares'..americanos··-:' .. :.:::::'.'' ..... ,,_~~:;~:ii»~~¡~~~f ¡iti~i~1.i:'- '"'" 
La tasa de .i~tel-és ~a la' que- se' pacta_.·es_::,,':::~?RIME-RATE ;-~·\·:2.5 ,puntos·· porcentuales. 

El pÍ8zo:-~u.e ~e ~t-~rs;-!~~ '~~~~t::.·~~--_'.~·~-~s·f~·;,~J~~~~f:~;~~-:i:~~i~:~~i~~~~:~¡~~·¡~¿~---I~~-o~er~: 
ción o redescuento. . " , ' ::t,,• i:'.!0,/'" '·-" \. 
CUENTA ADUANERA: . -_.- ~-: .. ·· -:. ·.-:, --: .. , 

Los beneficiarios del crédito son: Empresas ·exPort~dor'as .qu·e~ Opten :~~r ¿~bril-. 
sus impuestos de importación de. merCancías qU.e ~e~~:- .. i:ñ~o~P.o~.ª·~~~ 'á·. P'rod,uCtos de 

exportación mediante depósitos en cuentas aduBneras. 

Se otorgan en moneda nacional, el porcentaje de financiami':!nto es el-100% del 

valor de los depósitos que los beneficiarios efectGeri en lás cu'e'ntas ·aduaneras. 

La tasa de interés que se pacta es: Cetes flat, revisable y capitalizable men­

sualmente, y el plazo es de hasta un año a partir de que ·~a·:eiDpiesa efectGe cada 

depósito en la cuenta aduanera respectiva. 
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PROGRAMA DE APOYO DE FINANCIAMIENTO. A LOS EXPORTAOORES . ÍNDIREcTOS: . 

~;~::;;:m¡~~Mt¡i~l~;~J~r~;~~i~~if~1fl::~mE::::· 
En los ,_Sec t_~~re·s~.i:pi.O.{ee'dO·r_es~ •.. de::,.-la.0induStriafi:maquilado~a . y. empresas 

::r~::::~~¿l1~·f~~~:~~~\;{if~~~::~~~~~~,:::'~'{::1·¡~t!:~f ::~;f~:::·~d::::r:::o-
res i.ndir.ectoS ;<:.>:· ~~~~~;1- _,_,. ::·· :·.:;~i:<f- 1·; . . ''.:lS.',~·:'}}(·-' -;/> :. ·:> •i),::, '' •"\~ ·:.~·~ '"e•'~·;'_\~· .. ~~ ,~,, _ ;-:·-~·.':.' ·~·::' 

El e_xp~-r-.i~d~;~.: ~~-~-.i:~·e-~ t~-~_':;P·u-~d~ ·-~l~e-~~~-.<~i-~ ~f~ f in8nciamien to lo 

dese~- en -~oned;i~~-~-:1.-~~-~1':6>-en ;·_·d4t8~rf!!S·./ 
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CREDITO CON GARANTIA HIPOTECARIA 

El cr~dito simple ·~on:garantia hipotecaria se concede a personas 

físicas _o m~rale~··d~dicadas a la producción o a la distribución; 

su :impor·t·e-_'.debe·:.·inVertirse· preCisam'ente en· el fomento de la act,! 

vid .. a .. d e·d·~·-nó~-ic~·:·d~l ·. sol'ici tan te. Para su -obtención se constituye 
- : ,.-,. ._,, ~. - " . 

en garantías:· real. h1potecaria, en .primer lugar, a favor del ·banco. 

: p-o~\10··~-~~~~~~~~~1· el -~~·nto del crédito que se concede eO estas Condi­

cio~·es .. n~O e-x~~de ~1 so:c del valor de l~ garantía;_ aun_~~e .. cuando _se 

i:ra~a. d_~ ~--~~<~a~a~~tÍ.a hipotecaria con inmuebles especializados, pue 

·de-·r~~ucirse-al-·30% .del.valor de a~~~~~a. 

:;::~f~fülfJi;t{~itij:::té::~~:~:r~:¿~:~;r::e:::as:~s:::::r::te~ 
',.··. ··->, ..• 

n8Ci_o~~~·:_e·_ ·,\~te_~:~~a~~-º·?~:r/ lB ··ab-_tenc.i_ó.n···de dicha :tarje_fa; tiene-: un·--
'ca:rg.o P!!~~~~--~·ci·1_1~~-~-~~~ ·; ~~::_ 8per ~ura · d~ ·. créd~ to: ~ ·. po·r. r~-~-o~-a~'i.6·~·: ~-~U~i ~-

¡~~.;~::fü~fü¡~:;¡:~¡::~.;¡:~¡fü¡¡¡~¡¡;¡Il?l~~:~}f i;;~t= 
gara·n tía'·,: y ··u·n · ·aesUr.·o ··de .vida ... e-ri ·._aCc:ide'iites'..·/~f ·e·n·:_,'fá:.;'r·e·~'2á--:·de·~- au·i:-om.§. 
viles, .~e-Sur~s d~· prot"ecci·6·n p:o·r/ tr~~-cÍ-~ y::·"~~~~--~?.·: ~rÍ~:·'.-~{b·~~:~:ci~~·:. del saldó- por 'falleéimi-en to -del- -titula~; , . 
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CREDITO DE INVERSIONES 

El crédito por inversiones es el medio por el cual muchos negocios 

adquieren activos fijos, terrenos, edificios, maquinaria y otros -

equipos. El dinero para este prop6s~to no se obtiene ordinariame~ 

te de los .bancos; si no ~uede s~r propoicicinado de los fondos de 

los duefios, debe venir de inv~rsionistas~externa~·. Este capital -

es invertido en el_ negocio pe~m~~en~~~en~~_:o··p~i.un tiempo largo, 

es decir, la inversi~n que s~ h~d~ _e·~, e_i: .. ~ég·~_c:Í._a: difícilmente pu~ 
de 'interpretarse cOmo u~~ Cr~d·i_t_~\-.!·~~f~"·_~u_a~~--~ :-~··e>~r_it-icipa dinero a 
a un negocio ·a cambio -de la.~~'~o~-~/~-a~~de -·ia-·_~e~P'res~c:tÍ.e reembolsarlo 

en un tiempo futura·, se· Considera· un--.cr:édito:.de· :.inversiones. 

El crédito de invers~o·ncs"'0 s~-'.:·~a·~:~:.~ e~/1.·d·e:~~~-~./P6r:·~edi·~· -de"bonos ne­

gocia bles 1 pagarés a ·largo· P.1-~z~ ~· :·~'../~~~·~~:?:~-~'1Í"io·. ·dé.-'0 eStáios hip.oteca-
rios reales. »·· - .:.-"~·~>·. ··"/:. -~.':/-· · -:-: :..- :.:. ' 

Las fuentes principales .·de c~~d·~·~~~-- l~'· 1{v-~i:~1.o·n·e-~~ ~~~~:. c-~·~-~·t~-.t~ye~· 
i nd i V id UOS y negocios CO-n -. su·~~~i·.~·ri ~.·es':.f:o~ñ~d?-~)/.~~;;·~:~·~·n t~-~en.·te ~· a·e· 'e§_ 

fuerzan por coloc_arlo~ .. d·o~d~,=·P.~ .. o4,~.z:i:::a~ ::::'.~''.~·.-: r~'k(t~i"Eúi~o /ffiayor que: el 

que ofrecen las inst'ituci~neS.:b~~~~~:~~-~f;j·.-..~:<~t ··~(~:.~:.:·::·: .. _,:.::"· ...... ·. ·.-- ,. . 

En el crédito de inv~i-si~>~.es:~{ei~;~·~.ü;;~~:g'~·;.;~~a-;i'~: :e:n·.::raZ9n .. d.il-:eCtB ·.·de .. 

la probable ganancia •. La-.'a-~ti~~da.d-?°de·J.~s<rie~t;>cioSi::faci.lita la a~­
q uisición de f0nd0s .. :¡;ar~··;-'~r~·dj\;;/.;~de··:~:{~~-~;,~~:i.6'~-e~"~· ·._ "LOs :~:~-8.oéios --es-

:::~l::¡:::e:~:d:;j:.~i~ ci;:;1iEil~it~~:i,i:::¡_:t:~~·:fr :d'e··.inversio-
Los fondos . de·,pension~s ."'a.soc'i8do~ ~<ias·,~-~';mPañ18~.-dé. •seguros e 

ti t uciones ed.~d~'t:i ;~-~i-·,~"y~ .d·~>. f~~;·~~:~~~,;: 1··.s·~~ ~tiri~< :~,~~~~~t,~';')~~·P:~i_·Í:~O. ~e de 

::::::: ::Li::t:i:~t~-~1:~'?0 ~á ). <·: ', ~:·} ... ( 

m:~~;::::::m~f 1}:~~l~t~1~~¡[1ii~f li;~~~:t~11?:¡:1~¡~:~~~;~~ 
~es , llam8d~s tamb~~n· c~-r~~-~~~?~;,:·~~-: d0~U~~~·~~S/.8Ci:ú~n :con .. ·es.te carácter ·entre 
la compañía., Que e~i~e,·~ci'a"'.doc'.~~e·~~O:~:.Y\e'i ·b~~íl~~-.--?· .in~-~itu;:i.ón financiera que los 
compre; 
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En el mercado abierto los bancos pueden invertir sus fondos exce­

dentes en époc~s en que el pedir prestado disminuye en su §rea, 

por ejemplo, en las regiones algod~neras hay pocas solicitudes de 

piéstamos d~ noviembre a marzo. Durante estos meses los bancos 

de esas localidades' invierten.sus fondos excedentes eri·~l merc~do . . . . . 
abierto, mediante-.la ·colnpr-a d~--d~cúmentoS e~ltid.Os por :·t:i.rRias·· c·o-

merciales en .otras '"pa·r.t~·s ·-dei~ p~ís. ;_:Laá_ Íiri-~Cip~-1:e-s~_~fU~\1·~~~:\d~l 
crédito· del mercado ,abi~r·f-6"- s~-~-- l'o:~ :·doc·u~ent~·s· de; ia·s~ ·c·o·~·P~·fi·1·as- ..:.' 

. , , ' - · ... ~:;.": -;· -. ':: ·:yo,,.·,: .1[ '" · :. · ·':·;-. ·-· .;: --~ , 
f inanci«'.!ras . de . ve~ t_':l~. ~·.~~s ·-:~,o_ b_~e.sa_~_~e,~ ~.e_s .-, .:. . 

Eii\;!~~~¡¡jf~l~{¡;f !~ii:tr ;j11;ilfüi:J;~;~~~1:1::1:_ 
leS~:'_s_e.:.~~~'./+·~5~~·0::_-~~:-~~~~7.or· .. :n'ec"~sid'a~. ·de ,·ope_r:ar 'C~~~-~-~~:s·~- ~-ª~ª···e um­

·.J,11~· ~~:o_'~'~. i~~\:~~:~~i~e·n t:es · itl versione-s. ·; ,_ coá·t~~- ,q~e-_-:ialpli.~~-~ .. -~-1 _satis-­

"f ac·~~-:.1-~'~· :::~·e·-c·~~id~-d~s·- públicas, tale·~ co~O-- c~·~·r::et·~~~s- ~ -:-~ai-~bridad • . ,_ -- -· ·-- . . 
bie.ites.tar" ::sÓciSl,· gastos militares, ét_c •. 

En.· todos. los-- casos ·en que las neceisd·á.des ·d~:·_'fiit'Bn'.c'i~mie·óto· sobre-

paS~·n "i'a's.· ingresos, el gobierno iiece~"i't~·:_.-gi.~-~~ _··c·on.t_r_a ·_s·u_:'capacidad 

de e.rédito. Esto se logra mediante ··la.~~i~i'6-~_;;J~·~tb~·~';;s.·y _obliga-

· ciones_de cargcter interno o exterp6; 

La emisión de moneda puede en sí_ con_S~~~·~B:~~~-~-(~·ñ_:_.·C:~~-~.~-º·1 
.sén t_ido, 

una obligación de crédito del gob,ier"rlo~.le'd~'r-~l~"- a·a~---cua.it"da normal­

mente no suele calificarse comO tal. ··T~d;~-.- V~~~- ~~:e· -1"~.:-¿-~:P.~-~Í.-dad .. de 

crédito de ·cualquier gobiernO. debe. b:as~·r-E/~·~·:~~:{el ·;·~·~·d·e·~,:·:? 1 -~á·::faéul­
tad de1 mismo para establecer- impuestos,- mane::ia~?~Y-: .. adm-f;niat·r·ar·.re-

. cursas y ejercer u otorgar c_onces.iones ~ -:'.".:· ··." .. :).;:~:··"_:·:._-;:~;>'-:.:.-.·:·">·_. -:-·:.:.:-_.~._ .. 
Los inv'ersionistas en el crédito públiCo:;-afr,o'rit~~·-,·:_r_e-C(~.~'!c{~~\--~ie's­
gos, ya que los recursos de un gobierno· so_n ·'.·durB.bi~~-~:~:-.{;~¿~:~P~~en.d_.~n 
toda la riqueza del país, estado o comunida·d. · El-1 c·;"~:di'i:~.-·P~fib1ico 
se manifiesta por los bonos d~l gobierno t'ed~~a-J:.> b·O'rióa-··; Bé:ci.ones 

y certificados de--la tesorería. ~ - -._'_ ::, .·.·-~·.:-:. .::.~·:.· 
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FORMA DE GARANTIZAR EL CREDITO 

de. depósito. 

CONOCIMIENTOS DE. EMBARQUE: ;•., 

Cuando ·los bienes Son entregados ~ -~uafqü-ier·: t"ra·r;~p~rt·~- 'de·, c~-~ga, 
el -transportador ,e~trega un ·recibo- i.i~m-S<iO ·_ci:_~cjbf~~:(~~~t~~~ _de.)mb~.!:, ·:-. 

que. . . . . . . 
quién han de· entregarse los bienes 're~-i~i_dó·s. s1rv·e coOi"o. un :conv~: 
nio para entregarlo como evi_de.nciá· docullu~:ntad~:que Confiere a 

los bien.es descritos en el conocimiento. de embarque.·. 

El con~ci~iento d~ embarque es negociable· o~ la ~orden'', cuando -

se eridosa apropiadamente y da al portador~ el derecho de ·tomar. po­

se~ión de las mercancías. 
Es además un documento que un banco puede aceptar convenientemente como garantía 
s~· e_l comerciante asienta en el mismo que es fácilmente vendible y que no es p,g_ 

recedero. En préstamos contra conocimientos de embarque, el prestatario llega 

a ser un factor menos importante cuando la formalidad del transportador está -

fuera de -duda o los bienes tienen en sí mismos totlas las cualidades escenciales 

de una garantía favoraJle. 
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RECIBOS DE ALMACEN: 

Son los que da un depositario por los bienes puestos bajo su cus­

todia. Represen t8n los· bienes. Ei·-.poseecÍa··~-· d~- ··un -re~ibo .. toma t.!, 
tulo de. propiedad d~ las· mercancía·~:--~~o~-o:-:Ú:·:és.-tas·:¡.lu

0

bi~ra·n ·sido -

en viadas a él mismo. Nf. 'pr·~·s ta t~r-iO::d:r:: Pr·e·s-t8-~i'ó.r>.:t':i'e·r{en·:: Posesión 
actual f 1·s1~a-·· de ·.)aS· me·~:~~~~C~a~\'."~ · iJ·~-:: /~-~i bcr;::d~~-~~ÚiÍ~'~'é:~·~-¡~s·:~ :~n -_tÍ t1!_ 

:::::::~¡¡¡~¡¡¡¡¡f jil!il!~i!!í~l~ill!l1!f !ilil!l~¡f i; 
más iniÍ>o~ t--~-~ ~:~s~-:·4'~-e~.<~l '-~.;~~lI'~~: ~-~ t-~-b-1·e:6i:'dQ: ;d-~i·:_: pI:~s;b~ t·a r1ri .,e-n 

' _:,~. - -··-· --"'. --~- :· -'.'.': 
tal transacé.~~-"~- .:• ·- _.·-·.:,: ·;,-:··::,_·.~ 

RECI,BOS DE ~iH~io; ''\ > ; 

:::.::;::;¡~11;:~i1~l1~j~~:~:~~:~¡ ~~fü~~l,~1li,:~t!:i:!::::::· 
El. _que: '·p~~~ _·~·.Pr.~s.~:~~--~--,~::?:~~'~ad ~ ::·~-~p~~:i:._t_~.r-~o ,··;:m~~ ~~·en_e·-:.~º-~:- bienes en 

;~:;~:: :d:E~F~~~rn::~~i~f :t íi~!~;,~1·~:~:~!iltr~:~~~·~;~~::~: :º:e 
maYor .::deS_:R~f_~-~:~·~-~'B ':-.:~·~r· ~~-c;·~-~'á:-fií~-S~.~·f-i·n~~·c·i··~;¡¡~ de -~e·n tas. El empleo 
del re¿¡~~~d~;~e~6~~~~ ;u~~~:,~~~lii~rd~ e~~~ ~e muestra en ~1 si­

guienté ~jemili~~' 
. . . . . : ·~ . -: .. · '• ' ..' . . ' ·. . ', . 

Un ne~o¿~a~te ~esea obtener una remesa de autom6viles de un pro-

ductor. No t~ene"dinero en efectivo o convenios de cr~dito nece­

sari.Os P:are. c~-111prar directamente al fabricante. Solicita al ban­

co o a una _compañia financiera de ventas y alli arregla un crédito bajo un plan 
de recibo' de depósito por todo el manto necesario para pagar los automóviles. 
Entonces· el negociante coloca la orden de compra y da instrucciones al fabrica.!!. 
te para que gire contra el banco para el pago y envie el conocimiento de embar­
que, u ~tros documentos: de titulas de pro~iedad al banco, a nombre 

de éste o a la orden del mismo que avelen la propiedad. Cua-ndo llegan los 
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automóviles, son pagados p~r medio.de~ banco, e~:~cual·.tcima-los d2 

cumentos: factura o titul~ de pro~~ed~d ~e los automóy~les. En -

este punto, termina el interés del ·fabricante--en:)a ti-ansacC:i6n. 

Obviamente el banco n~ _deSea v_~~~-e~ ·l_oS ~-~t_o_~~-v_ff'~·~ .. ª:>iúien· ·Élhora 
no tiene titúlo. Esa ~s 18 oc~PBción·~'-dk(-·-n~-~~Ci;~n'i:e'~ : .. _. E.1,: .. ·b~·~co -

se interesa por el ·.reembol~o Y-'sa'n·Snciás·:.d·e1{CréditO·~"ciüé'/s~::·lé' ha 

concedido al negoc ián te. ~ara_• ~u-IÍlpli~ ~:e~- {~r~-~:-~-~-:i~~'o_.:·_~i~~ :.·.,p:~·g~~ia:~_;·. 
te y del banco,_ es_ 'nece.sar:1o· poner· los. aut-omóv~le:S en ··_\1S·s_.;m~'n'Os·-~-. 

del -primero par_a _su· ;te:ve·nta-; .'.~l :~1sm0 i:i'e_~·¡;~-? ·~ff~·an·_ct~:_.'·-.d:é~-e-~:--.r~~·; 
tener los tt'tulos Como -garantía ·p.or. el ._di~~-r~,.·~·:~o·r_i~~éd'Í.d_«Jt.itc'~n-:sumB~ 
esta transacción es función pecul"iar del ~-re.cilio de·::dE!.póS-ftO·~.<·: 

::::¡¡:.¡;::::=:i;:::::l::;¡;:~¡¡·¡¡¡:(lO;t·lf !fülí;f {¡¡füt~E:~ 
ra ·el - n-~~.-¿,~·f-~n ~-~-_. ha.Je'~tbid~>' .. ·}.~~/~ta-: _c·~~-~.-~:~_á_~:~~~-~-~~·ti_~-~~5.~~~~-~ :,qU·e 

: ::¿:¿:¡¡e :1: 0 :: : ;~d ::~:;:,':~~ ~füfürff ~i:~fofü:h~~; ,~ITtf 1!M~1 ºª 
:~:::ó;itsre:r~ó·:~d~~:l:a5 :.·.ttÍ 0r:ai.~~nr,5s~·a.~.c~'8c~·i;;·n~ .•. ~ .. ;.·.8d:de:tl·'·~ ...•. 

8r:e)c1ifb~ 8o"J.:ad~'.e~r .• ~d;.·eemp· ..• o:s~'.i~~t 8o" r.· .. 01 

Diagr'ama-. ._-q ~-e·· re~-~-e~:~:n_t~~- o . 

<~::~· 

=n: /¡:z»· \,'\=.:~~ 
/t ! AUTOMOVILES Y TITULOS ' 

~-----'=--'--~~ <!-- <1---~ <1--~---~-~ 
1 DINERO ! BANCO FABRICANTE 

'--------'·--i> ~~-4>-t>l'------­
El título permanece 
aquí para asegurar 
el préstamo 
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ACCIONES Y BONOS: 

Las acciones y bonos son las formas_mgs comunes· de garantía para . . - . . . ' .. . . . ... . 
un p rés tam·o han.cario t pex:O. º-~,'.'.se_ usiln.· · t~-~- e.x·~~-~S_amen te·_,_:en '·pZ.és.ta 

mos comerciales como_ par_a· .. ::_pr~~~ta~os 'iD:d¡~vi4~·~,l~-~~::._y~~-~-~~~ ,¿-Í.~:v~·r.si.Q. .: 
nes. ~-º l~ . ªf ~ua_~~~~-~; __ :ú~~~-~--~~:~ ~:~·: __ ú_R~.--P~f~-~~A:~~f~-~~ ~~c(~,~-i~_O,'.'.:~:e 
:::::::,::::~:·E:~.~~f ~l·i~JJ~~~;!i!~~!i;iEl'f~i}~i~F~~~'.EE:;~ 

.-_;;..., ,...,_. ::,:.::,':·.:- ;,:,~-;-::- .:,:i~: ,~·;; · --~;;~~- :'"i.;::1<· - -.~<·.~ :..':F -·:~~-(.' 

~::º ª::~.:·:~_iª~.~!~i~:'l:t.i!,~,~!,~:~;~;~:tg~~i.~~
1

::~~~~-~§i:g_~~~kJn~1~:ª~ 
rara ~~-2:.- p_~·~_a.f -~-~~~~;.~ro,~~~ ger~~ .. ~~~-,e~s· pag~~~-:~ro~)a;·plazos •. ;-,.~,,: 

<·,)/. ·~--'.:- ''.>'/~'' ;·;.:· <\\ .. ;::/:! < <"'"'.-.-. :, '.-· - >.-/.<. ,' 
DERECHOS SOBRE HIP_ÓTECÁ ,:, DE PROPIÍlDÁD. PERS~N~~-L ·~ SOBRE' BIENES 

.. RAICES·:'· ·;,,··· '·~·, ;,:, >.:··-:/'-: ·~·/>··<\·-:· · .. _. ' :- "'-<. ,·· ·. ,·-
Un der~-~h;, ·sobre propied·~d· p~~ten.eciente _al presta~ario puede' 

se!r d8d0-_ c'omO,'.garan.tía p'a_ra ~o''. préstamo· báncario. Si el présta-. 

mo __ .·no·::~~~ ~~~~a'do a_: -~u· v·~n-cimiento, el banco puede.·.excluir y ve!!. -

der l~:pr~~i~d~d. Este derecho esti represent~do por ·un instru­

m~nto lla~~d~-~i~o~eca. Si es sobre uria propiedad personal, es 

una hipot~·ca de bi-enes muebles; si lo es sObre ·una propiedad 

re~i (tier~a y· mejoras permanentes s~bre élla), es una.hip~teca 

. ·-~- . . . 
Una hipoteca, especialmente ·sobre··.biene"s raíces, est§.· -fUera::'de 

lug~r en ias modernas fianzas c~ni_é·;di~i~·~,~ -'~'~::~~e ~~-."una.:-foi-mS 
de garantía no satisfactoria· ~8~~-- .. ~~;:_p~·~st~m'~.::~(:~-o~to 'P.l_a~ci~. Y~._ 
que es dificil de _11ciu.id:ar t 

1
po_r,qu_e ·i~~: ~-~~·1:uii6~:-,~~e-~<t~· P~:d-~'~:di_: 

miento técnico cos_tof:t.~.· .... -;·~·-: ·:-1.':.~\:·=::~.;:,_ ··:~·--:~::., ··-..'·¡: '.-~~ .. 7 
.. _.;, ··_.,,.·. 

La Hipoteca de bienes-- ··mu~b·i~j ... ·se~ usa ·::~:~·~i.¡a·~~~~~~·-:- pa.ra .;g~ra~tizBr 
ventas a plazos 1 e_n '.u.~,-. ~~-a_c(~,: ·~~~:·~.i~~-i't:~,{6. ;./Pa'~·~· garant~i.Zar prés 

tamos personal~s. 
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CONSIGNACION DE CUENTAS.POR COBRAR: 
. , :,.:,, ~~ • ,'. :,:.. ¡"-

Un b consigna¿i6~~d~~~uenta~··por' ~~6rar es la tran~ferencia, por 
un acree·d·o~:-·d~.;ú·-~:~:.:~-~,·-·mg\;;·::c~~:ntas ~ar cobrar, a:_ un<_banco,·· campa-· 

ñía · f inB:~ci.~--~·-ª.';}:~:-_,:~f~a}/~_g·~~ti-~~-~>:·_ ·ca·:~~- ~~~·~a-~ ~í~jpa_~~~-~- u~· ::P~-~~~,~!11~ • 

. Las" f ~ ~-~-~~ ·_:,{.~:~f :~:~-~'.~~f:~-~~~~-~-A~-~"+-~::.i~~-~ ~-'.~~---~,~:-.~~ ~:~')_~~3~· ~- ~:~~,~~~-~~~~ ·.·::~ ~~ª-~~~-~··. 
-_m~s ... _d~ ·-~-ª P_~ ~ª-~ ~:.~--~--·· ~~-~'~-SJ -~ .-::'.·_·f'.~-~'-~ _f ~-~~nC i-~~~~~-:t,~--~:·a_~f c;ue,~ .. ~-~~->_PPf.': ~o-

;¡~;;HJ~tr1111:~i~~¡i~;r~t!~f !ji~i~ll~il1~í1~:~: 
~·"ª. "~" ~.ts ~.r~ ió·~, pie de; 11a~~;;s~?Ja'r'.~: ª ;~d.~,~ú;1!~;{f ti~~,~~,~T ~-ª~s. 
cíf ic .. ~ ·.q u~ i·s~ r~:~ ~a·.s~_~O.:··.~n. ~s.~.:.~~ ~a~_i.d~.d~?~_i:(~e-~7·0_:·~~-~:\~~-ª-~-~--'~~-~r:~n-. 
z~s ~de. -i~'.s :·c~~n·t~s .:·Í>:or'._·.'~.ob~-~'.~:-:"~si~~·~s-~/~~~1-~:4·~--~:; .. '.:-.~_'.;~i(i:~--~~}~~.\\a's, - · 

:~:"·::s ;~ :: i :~e·~: ~o~::::~ons~: ::d:~P: ~i:rdt;-:!!:/:!:'.i ti~ ::"::!e_; 
los·_· :~ó brO.s :·:_d_~l:_ :P~-~:-~-~8-!lli_~t_á :·~~-~-~'I-~ -l~i:; ;~-~~~~\;~-~:-~~-º-~~-_ig~a_-das _• __ -~~f án 

colocad(;s -~º- una···C~enta:: de- dep-ósitO-'ba·j·a::su co~·t·r~l '~ ce.didas -
al ·acreedo~: ·.-en· -.t.ant·o s~-~-- coii.s·i-gnadas ~orno ~uE!nt.as p~-¡. cob-~ar 
.adiCionale~ ~ LOs 'c·~-~~eriios- de co-~sig~ación expresan en detalle 

tod.os· 1~-s t-~~m-inoS. y .co~·diC.iones del trato. . 

-La -~~onSÍB:n~~-ió~-~puede _o no ~hacerse_.'sob~e. _una ~ase de notific,!_ -

ci6n~ los clientes-·del vendedor pueden ser avisados de que las 

~uentas han 'sidci transf~ridas r que ~llos har&n el pago a la 

agencia financlera. Las ventas directas de cuentas son siempre 

hechas sobre la base de notificaci6n, pero la mayor parte de 

las consignaciones no son notificadas, ésto puede depender de -

la situaci6n legal y de la potencia financiera del prestamista. 
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TITULOS DE CREDITO: 

El titulo de crédito:~s una promesa ·a una orden para pagar una 

su~a defi:nÍda: o ·d~-t~,~-rñin-~da~ de i1'nero á-i' p~~t~~;~·~, ·a una pers.2_ 

n~ esP-~·ci'fi:c:~ (:O ·a- su q'~rd~n. 

T~POSDE TITULÓs''; 
DE CREDITO 

PROMESAS DE PAGO 

y 

ORDENES DE PAGO 

.--~ ··,. 
CLAsl:Frci\erorF · · • • CARACTERISTICAS 

.·,;. ···-·,·-:· .. •.;.»_-- .·.··:::~ . ·~~:::\:t 1':···1,--· 

·~L P6R;A~~k :' ·'Z:. INCORPÓRÁCION 

.:A ª:'.?~~~~ '.f;· 0~ic~~,~~1::: 
NOMINATI\'.OSY > ·.::\CAUTONOMIA 

'•J'. ÁiisTRAéerori · 
· ,: •';, . ,., susiÁNTIVIDAD 

FORMAS DE 
TRASMISION 

POR TRADITIO (entrega del título) 
o 

POR ENDOSO 

-~-:):/. :-:1:. •'-'.- .- .. 

Cada tipo de créd~ to, -~-~'.ed~ .'_~·-ü:". p~~»P.i~~-tf Ó!;\n=a,: ;~;~-,~-~-rma~.- especia les de 

~~:~ 1 ::e d;a:·:~:~t~!tº::~~~~~:'~J!2~~1~·f~:::t;t~::•;t:: ::::::~~ ; 
son: .·_ Una?pro~;ª¡;:~·~~"~'~.eri:~~~ff!i~~-0~i:~~'.rit; .·.:··• 

~-----~~-~~e~;~~-~:;;,,;:. :·t;t(:.:"':·;~(~~-:-~\~-~.-· : ~;('.~~":t'-~:\~::-;·-:.::'{~~;' .-.~:;:~;::: :·-:;.:·. :; ,._ -~ :.:.-.. ' .. ·., ': _, : 
""'.; ~i: -es ta blecimien to; de·:. relaci-ones'·,~deud Or.-acreedor ·· · 

.-:·\·; ~:· ~::~~~\ ·, ~'.i~l~{: -~~1:~;_:. ,;~:·;j~-::.~P> :~{tJH·:¡f~:~~?i~f1~f:>~t~~~Sziú'.~:-:!~{~~-·"· -. ~~::·:·-: .:· . .- · 
.Los títulos de_. cré.d.ito .. escrito_~: pue(en~;-s·e_r.~,.~~-e~:'~ac;'.eptaé~ón«.general o -

;¡;¡;~;~11i1~~~11:11}1r1,1~mi~~lfiti.:;;¡'. :~ 
Es _.imp~-~.,t~n t_~-~ ~-ac_e,r:fno~~~-~>~~~}-~ºª ~~tí tulos\d~ ~'a.c;eptación} general' ·a -
ili~i t~d~· ·-~-¡~~:e'~<dó~"o·:~·~s.-~·i't:u~~·s ·~~~~:·.\;¡j ~:-~~isteaia\iiaónet·arxo· :e'ri. e'( 
pais q~~-: -1~--~· :··e·~-i.~'.e--: :« •.. .. <··' -,·. 
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Los títulos de crédito de a,ceptación limitada inc~uyen todas las -

otras formas en las que' se manifiesta _que el cré~~t.~ ~-ª sido exten 

dido~ Es.tas puede.n ,~~vi.d,irese en promesas de pa·g~·:Y-'.órden_e.s de 

pago. 

Las pr:Í.'ncipSies pro.ffiesa·~:··de .. : pa.go son: cu e~ t"~S ¿or~·te~,-~:~s·· o· ·cue·n tas 

e.n l·~·bros ( ~·a~:-~~)~·da.S\~~oln~ c~~df~_o '. ~n · ¡_i_ b roá) ~ · :;~g~~~-~~:-?:1:> ~Ó
0

no:~ ~· 
Las P~in~--~P~-~_éS: .. ~rde~it.es>;fe ~ag~ s~~-: Cheq~·e,s, ~,~.~--~-~§~~~Ó~~.~.- c_omer.-

ciales, a ce p t·ac·iones·:-.b·ancarias ·, giros J:_;i:e t·~~s tdl_::!: :_éS:m~iO. 

Los títulos· de crédito están r"eglament8.doS po·r-. la'- Lef .'~Ge;:¡e-r'al de 

Ti tul.os y Operaciones de Crédito·. Son.--6'o~~s ·:~·~Í'c~~i:1i~~:·Q·ue ·-:~je_i 
cen una función económica de trascedeni8.l --~~P.o:ta_n~-ia., --~l~~'..'_7t_~u -
los de crédito se ·caracterizan porque ;~~ont:Í.~~:e~· dere·c~~~-. ·y' ·o'.bl;~A 
clones distintas de. las expuestas ~-~ c~alcÍu·i·e·r. otro ·dOCúnien~O_ d.e 
toda otra cosa civil o mercantil, "con c~ra''~tei:íSti~~s·::.·'~- ~·f~c"~os :·_ 
previstos. · :::. ·.:.~:-- ':0(-~:. :>r:, 

Los títulos de .crédito son independieneS· de la-s .-pefs_O_rl:11:-~~;~~-'ti'e.~e·n·.:.~ 
vida pro pie y con tienen un derecho, una . o b iig~·c.i.'6,~';':~~-~:cÍ'.~·p;¡'iid!~·~-t~, 
Y. un .. valor en "sí mismos. {::(~/ <;~~<.: :'.'\~':,-;."·_; 
El tí tul~. de crédito nace por voluntad prop·ia_·,.~e-,:·a""i8~'~:~.h·'..::y'.;'..:'a~ü~·o~ 
máticamente Se convierte en un valor, se cre.a;:·~~~'./~b.1i.1'.~--~~if6_~(.:,:~ue 
se va a cumplir y su vida está sujeta a norma~.:~·;i.e1~-·~""l·~·~~·f!-:;·~t'_:J>::: 
~~;- una parte" el legislador dota al __ t!tulo>.·d._e·'.:~'r~'d'i\f(;~~d:~··_;;~·~:~~~~t~--· · 
risticas tales que lo convierte en titll.lo-:y.B_i~·r·~..-P

1

~~~:~~~.·.~::·d~·~'.~-~~-~-; 
ciones legales; el poseedor de un título d~ ·.c~~-di:t',ó:0 ~i~-~-~\~:~.\·_~.~~· .. .-,.. 
trumento de gran eficacia; puede hacerlo c·.i·_~.;~i~·r· :·b:~,~~:; f.~~:Íii_~(~'~.:-. 
lo puede negociar, recibir su importe, desCont~~i'd>e~-.-:'~-~·,¡' i;·~~¿.O' -
todo ésto, en función de las firma.a. que._~stén·,~ri--' .... ~·~/~.~--.';:·.~------~~·:-'::,_. 
La propiedad de un titulo de crédito puede:. tr~~~-~,t'~.¡:~-~:~:·(~·d.~~:,'.·d~~ 
medios, desde el punto de vista cambia~.io-: ·.-Po~_ .. r~~: .. -.. ~~-~P_·~-~'.·:·~.~~~-(i.-~_i'.~· 
: 0:•::e::t:e~s t~::~:~t:~0 ~ste es al portador, ~'~;~d'i·ª·J~-~}~1~·;'.fn~\~ . 
Las principales características de los títulos de Ct-~di~~:s~~~:~81 i~·~oI-P?~S~ión, 
la legitimidad, la .literalidad, la autonómia, la abStI-acc:ióó·.~y:.fa'_:·S~St~ntiVidad. 
Conociendo todas éllas se habrá configurado plenamen~~, el· ~ítlllo .de· c"rª~ito. · · 
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INCORPORACION: 

La poses:i"ón .. del ·.tftuló. ~a .e1· ci~'reCho, .. e.1 ·que"".tiene'·~l título tiene 

el de re~.h·o :, .'.'~.-~·a·:,:.··~:-~,c~.~p~ · ~.'~. n~;:"~~~~·:~.ti.~ .. ~:~ ~~·/~s~~-C'~~~·,ri:t"~:~~~0~··.:~~-~.~.~~~ •'.. ·no se 

tiene el" ~~r-~c.~o:,._..~ ~-~~q·~:~ -~.~~ t~::.,se "c.º."~.~~~;·:~~ _f! ~·'..~ª-~-e~·-~:_: _e~::-~~:: doc u 

.. ::~t:~ lti.h:.i;·~JÍ}i.~~!e;~~~.·m~~~{f t:r\i~ad~'.e;Wº,~./~~~!~t}~ª .. de. cr¡d! 
L EG I T IM~ q :i ~ ~ ~-:. -~~~~,~~- ~~,~-.---.~-~.~:.'.,: ... :t.J.~t.:-~ -~:.•',[ .•. ~.t~.~ .. ·.:N.:.'.X./ ~.;,{.i.:~·;·~.~; ~ -~::1.:-z;::/ :\'::· ':'./6 .'~~-;.~.~.~.·.~ ..• '.t.·.·.·. r.·.;;-.7~r; ~--;~~ - .. _ . -.... -· . _~_:·-.. -. ~:fJ#.·~;<:l~~~:~~~+~~~~:~ - ' 
La l~-g~--~~óúiC_~~-~ :.: _~-~-~~-i-~~--e _· e~:_,·:~1~-~~~.~,~·.~.~·~-da_~ ~:-q u_~_i~~ .. ~-7_.ñ_~- ·-~f!~ t't tU_lo , de 

ció O;· 
da en 

tor a 
Lo anterio·~·;· q~f·~·~:~·- de 

créditO -~-s'.~ he~·h:ci'/·~ i:de ... pr.2.-. piedad, ·pa~,;- d~jn~· del. ti-
No ;le -

intere-sa 

.10 Y'-·a 

Para -~f ~c:~ó~--7-~~-':~--.~á1 ;~e~-.--~1d_·e:~~:1 r:c~~~.t:ió n · d~:· lcis' ti tu los. dá ·~.rédito, 
ést-o-~ ·~~ ~¡:~-~i-flc':J~'::':~-~::. ~tt~:;· .f_~_-PoS -~·:::·'. .. :ir· Pci~.t~~-~r·, . A~ ia ord~n, y 

. 'No'·miÍl·a·tt~·o-~:~·< ,. · ·;.-:).~'.'_.\,,'. 

TITULOS AL)¡,ORTADClR · .. · 

Son lO'S'~tit'ú1¿5·-eX'pe!d.Ídos sin determinación de persona, ni señala­

~ie~~~:~~~~~ii~cci ~-:.el.girador es el obligado, es quien crea el d.2, 

cume~t~.) Cuando el titulo de crédito se expide o se emite a fa -
vor de.persoOa no ·determinada, el beneficiario no es señalado en forma precisa, 
tiene que haber un obligado, un girado, pero no hay un beneficiario determinado, 
pudiéndose poner la palabra al portador, o dejarse el espacio en blanco. El tit.!!, 
lo· de ciédito ·en blanco surte los efectos de al portador. 
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TITULOS A LA ORDEN 

Son los que se·.emiteri· a favor~ de.determinada persona o .de·-la per­

sona a _la·· que él . tr.asmi te -·sus _derechos· •. : .. !~pii~ito. _aL.:concep to 

Segúri' '.lB:·::1~~i ;?'C'UB~do>~S-é' .::~·e-de,· 1r~··. tft_U1o -~·· _ er; C_.ed_~n ~e·<gar·~n ~izif no · 1_a 

:~l::~~-=~::~~:}i~l1~~1::::':}tt~~?:~:::::~::f:;~r!~!:::·:::~~~:;:~:~ 
mi te ~ia····:Pi_c»~~.~d:~:~:·~--~··ó}'.-~:~-i~<:'~·~,,;~~nd·~·~a, q u_ed.an.do · ób11S~_do'.)ai·: ~:~go de 

la pres tac_i¿~-. c~~·~-~·~,~:-~l~,<~·n·,-e~ ._(ti t.ulo -~de· 'crédi t'o \al ··~g'Ua'.l ~ q lle todos 

loS :d·e~ás .. -O-bi'i'~-~cfó~·]-:-f:Ef':c{Ue:'tr.aSoii te :por e·~do·ao· ~n-Ci-:: qu'eda '11berado 

de. '1a ahli;sa~·f6n:::;f~i·-¿ºp~·s-~ .. :'d··e1· titü10 ··.de: ·créd:ú:o· ~<- N'º. e·~.~ u~~· ~están. 
sino qU·e tr.B"Smi t·~·\;1:_:.!d~·reC~o'; ··pero· t·aníbién, q'U_eda ob"ii&~ado· ·"si· ·¡>ago. 
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LITERALIDAD 

El concepto de liter~1idad qui~re d~cir sim~l~ y sencillamente que 
lo que. está' l:Í.tera1.me·nte ·escl<li:o.>e·n ·ei t~i.to._d'el ·docu-~ent'~ -Consti­

tuye el· de~-ec~·c», e~_ .. d~hi:~·.<_.::q ~·e~·~~~;·".~·~:: c_r··~·ad~ .. /~·1 ~ .do~~ú-~~~·to: .;8: _no: -

¡:i!t!!1;;1t~¡¡:f I!ll!l1t:i~~iil~i;lliltl1f ¡;¡:;¡¡~~ 
alt~l-a.ci~~ ·~;~\~.~t.~xto. d-:1._d~'=~mtc:_~to,~;> d5 ·1~s.demás :·~:~--~.~~-·q.úe .'~n··él 
e on st en '\.:.pu e~,: .. ~ PP~ .. ~ .. ~ ~-~-~ ~.!'~:~.:?~~~-~ h~:~¡~}:. ~~~ft.er e e r 1 o. 

AUTONOMIA y ~~ST~Acciou:' - e'; iD ,~,: ?' 
.·:" /.\,;; ' ·;:::·! ,.:.~.:.t'.;~; \::~>. .,.:,.: ~··:-:·"<~"·' - . 

Los titulas_ de 'crédito ·,son'<atlt_ó.noma·s e.n. 'el·, nú>.mento- ··en· Que': el' .be-
n ef iacia riO pone ···en circ ÜlaC-i ó·O~'él ··. t{tüfO n·Omin~-t·i Y.o~ ·:eridosánci010 
y pa s Íi.nd ol ~ ~n ·t o'n ·é-'e~;:_ i~~ ::_de~~-~~~ h·.ci~:, .. :'ai·:f'.~·~·~~·~~·~ ~~·i ~ ~~ 
Ex is t.e . un ~conc.ep tO· Qu.e. ~.~-":.'_iniP:·?:~.f ~~ t·~·~~'.'.;~ .. -.e.~ -. ·ti túi~ .. d~-<~rª~d~-to; -~:ac·~ 
en el mamen to .. en ·qti~,·.s~ ··~~. r~'d~.~:~~~-O~:·y, :su -sli~c.r1PtO'~, ~:ri:siii~81~; i·~ 
pone en mo vimien to_.y,'''.lO .. <en-t!;·e-8'~~::"~·~::-Sh ,·:·b~·'ri'~-f f·~iari~-. E~-t-~n~·~¡::·h~'; 

una relac~~n .~~r.so_.~aí·;·~.n·f'.~~: .. ¡~:i'j6y.ead~~-· 'de -,_~~t ~-1.o ~. ~·u.·. p'~Ím~~: .. ·~~1·~-' '. .. ' 
qui rente, si tuaC.i~.~-- j._~7ídi.'Ca'~_q·~ .. ~--.~~~ .~-.va a',- re.pe tir.:' c;a4·a· .\'.e,~ .~:~'u\;<-P,~sa· 
de Una manO a otrá'ie.l ·t~tiJlo:~·.~:~·.'..Eii:·:e1:-'inoiñefl.to -~n ,;Que~~ eSe~;b·a~·efi~i.8:-

rio lo end ~se ._a._ ~Íi .·.~~~-c~~o-, '. ,-~~~.':~~.~~;c.~mo- s~c; .~e~~.e p~-t~~e.~.á~.~~e~(.~~~~~t·~ ·~ ._ · 
creativo d~l -tt.~uIO·, -h.~-y.- -~-~.a, · .. ~eP~·,t-1~.±.~n·-·-d·e·~ ·Set~~-::.; t·r·~~~i:~~·~ü-.~,de':·~~a 
propiedad y. del. derecho·. del tltulo', 'de.·. ~al .sueri:~'. qu~/~{: ¡j.;,'~·~.f:i:di;i. 
rio se con v~er.te .. en . en~~~~ó ~e·.:'~ ,.f~·.-· .. en·t·~~·~Sa.::·~~-~.~~·~·~~á ~.k r~·O';:··:·Q·U·~ ·~a·,.:.;_ 
su vez se Con vier t·e ,en , en~O~,a-~ te .~.i_: t·~.-~Snl; f ~· ,d~. '.n~ ~·v~~,:·~~·'~:n,tS\·. ~l.·,.·;;! 

. ' 

De tal su~rte que cada. ac t~·:'·j~_z:.i_~,~·~~ .. ·:~Y,~,;~-.',~:·r·~·~~:~~,·~.\~_'~>_~:-~~p·Í ·f·~~.n·cia ·'·e~: .. · 
acto ·generador del tít'ul.o ,dé. ~'ié~i.tO ~·-,·:-;E~t·Oric,e·s···:e~·.,·c~,d_a".caso·:·se 

sigue, se va verificando uña ·r~ia~:i6rl.'.de 'ú.'pO- pe.rs0n81 ·,p~·~:QUe· hay 

una causa en cada t~as~isió~·,. ·1'~· ~·,a·u·a·a·' por·· 18 cUal · un:S. Persona 
. -.·6t _;; 



trasmite la propiedad de un título de crédito a otra¡ es por la -

que ésta entrega su importe¡ o poi:-que le debe dine'ro y le pagó -

con ese crédito: hay una relación persc:>nai, es, co.mo ~i,. ei :negocio 

que origino la creaé:ión del. titu'lo de ·crédito<·v·ai'Vie~S:.a:·::repetir­
se y el instrumento de .-pagó fue'Se el títui~··_.d·~ .cr~dt't~.:, s~_lo·:.que 
el título diente de 
subsist'ir 

de __ eré.di tri_ se&~i r·&:-. ·s.1~-nd ri __ a~St r~-~.~o'./~,'~~~i~~·~·~,~~, ·.·.~'/.Í.~-d~pe!l 
1 : 0:ª~:: ~~~~!.:a!J; ::~:::aie~ ;~:~:.~:::~i~l~'t~G:ª'a;, prE_. 

ceder, so·n las exé:~pC.iorú!S: :·Pe_rs'OOa~.e.s~ •. :.n·o :".1:·1:1s /~'~c.~-~~·1?.n_~.-5:~·'· CáusSles. 

¡¡:¡¡¡;m:~}!lr!1!~ .•. ':.;i!iI¡ifü~[~!1::¡;;;i;;¡¡:¡:¡;ifü::g::::: 
. - . '·f.)·c· 

·~_nto~~e·~·~:.-_.s.i'~!.~~~,;r~é:'~~~n>:·~T~-.s·'-~~~~.-~c~~·a~.~~ ~~ .. usaÍes, e1· tt'tu1·~ :.'de -
créd·¡ ~o~ -t,~~~i'~§ '·. ~i"e~-~~~:v~:~,{~-~i'·~ ),~.·;~·~e-~~ ,.·,e·f~~ ti~.º 'c.On t ra. c·ua1q uie-r~-. de 

los :'abli8ad'Os- con ''{~~ eXéePcia'nes, ·~-~rs·~·na_l~S ·Q.~e: :·p~e.dáii -~.P~n.e·rSe. 

SUSTANTIViD:D ~ :s }' .'..,'.° 
. "·!;;.;;.:' ";._''.¡-'._;'_~ ;::'.·'.·-- ,- . -

El .p·r·1nC;{~iO'i:.de";~ús.·t'SrL"t:1'vid8d o· in.dependencia,> q~·e es un:' Principio 

~·::::1:l:1:fI~~ff f;f'.~r:}¡:;::::::::;::::~::.::;:~:n:;:.:~n=::.:::·~:::·~: 
'{é ~'{~~~-g~·~r~:_:~~j-g~~-~:~f{':_-Sin(>--a'~a caus-a qUe ·d.a--o~-f~g-E!"('-¡:,c~d8·' end'o--. -

so. ·.·.·La, t:~u~t·a·nt·i·~·ici"Eid .~s· · iri.dependencia de uno_ f.re-n t-e, ·a-· to.dOs · 1o·s -

demÁ~' a·~-·~~~--~:~:~i~·brfi·~'~·s··' o integ.rados en el tí tul o · <{~ -~rédito; por 

éj e;BP1~··;:·· ~i.,.~:~.VS:~is tá. :'· pr.~stil"· su garan tia por, a val~ :e:s.-to" :~~ .. ún. acto 

~-0.de~en.di"eri.,t~ _·d~-. ra'·~'obii&~ción .asu~ida por la per~ona· ~valada. 
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PROMESAS DE PAGO 

CUENTA CORRIENTE O EN LIBROS: 

Es pr~piamente una .. memoria o apunte ~ue:.hace:.~1 acreedor c::.0!11~ :pa.rt~ de ~u proce 

d1m1.ento regular d~ .contab111da-d ~ .ne · .. c~d~ v~~.ta.;-~ é~ :~~~~·:_-~
1

~-~-, P~rt~1d~·. en e1 i1: 

bro· mayor, cargándolo a· cuenta- del .. ~o~tO'-:.'déi~:crédito :·;~~~~d°id6~--~l · -~iiente. La 

::r:~::i::. el Úbró es a menud,~'i.a;~n'is~:~v.Y~~~i0~;d~}h~!;:f~~~'fcCi6ncomercial 
~~ºc::d~~ºc~:N~~b~~:R~:N:~~E:¡fü:~~~i;l(f~~~~~~~r~i~n;~~~i¡ia.de···una tienda 
al menudeo y-, tiene "e.tienta'!-; .c:_La· mayor.;P8.rte;·de'~1BS',.t1eil.daa·:de departamentos en 

~::g:~a~:e:a:i:d:1e~~~:::;~'.~:¡f1~~{i~t~~~~}{¡~~~tt;~:~~i1fü:m~=~~:a~e::e e:_: 
cuando un co~redor O in te~~~~-~~~-~~.;_~ ~:·-~-~i_en·=~~n.:: ~º~.~~.~~~~~e::ª~. menudeo compra a -

~:r ~ab;~~::::n:e7::~:;:.~a~~: ;~~fü~t~~~u~~f fü:1::~:: :::~~: :l u:n::::::-
• I_·,_ :•e·; ~ '~·:J.:·, ,,, •< • 

~;~:j:~c~~º~.cuENTA. co~irdiiii; ,;~;;,;> l( ••... ,:;'':.:z'.:, S,', 
La ·ventaja mgs nota~~e A,~·es:~:i-~c~~~ta ':·~.~ :~_?_·-~~~X~-~~i~d~,d-~~: :~:(·-~:~-ni~do~ -·puede -
prolongar ei tie~po. ·de· p~go;:·. o h~~er._:_h~t~Os :~~~bi~~ .·e~-.-1~-5~~~n~1C:iones. de la 

cuenta sin problem~s Y sin· -.~~rdé~_ -d~~~~hÓ -~-18~rici ~·:·:' -·~-:.-~;~~~~·~~-i~~''-:·''.3~ .:-~,O!D~i~ta 
con facilida'd y ··rapidez. Este s!stem~· tie-ne la ~ent'á~S ·~de ,haÍa~ar;á1<:ci1,ePte:; 
ya que le demuestra confianza en su capacidad individu~(.Y ~~e:.:~~~~~.~o~·. 
DESVENTAJAS· DE LA .CUENTA CORRIENTE: 

La desventaja más seria de esta cuenta consiste en ·e1 Cáso-·de·existir.-desacú.er­

do entre vendedor y comprador, ya que no hay evidencia de lás cOOdiciones de la 

venta; en ausencia de un completo acuerdo entre las partes que intervienen en 

la transacción, las partidaS y anotaciones en el libro mayor constituyen una -

prueba concluyente de la deuda. Esto no significa que el vendedor no pueda es­

tablecer una demanda contra el comprador sin Un reconocimiento escrito de la -

deuda, sólo que éste último es mucho más satisfactorio como evidencia legal, -

que. la simple anotación hecha por el acreedor en su propio libro. Las cobranzas 

sobre cuentas corrientes son mucho más lentas que las de títulos de crédi.to • 
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lliill 
El pagaré es un título de crédito en el cual el suscriptor promete pagar una 

suma determinada de dinero al. beneficiario en la fecha de su vencimiento. 

El pagaré es firmado por el 11girador11 que es la persona que promete pagar, -

la persona a quien debe pagarse· el pagaré, es el 11 tenedor". El pagaré puede 

ser entregado por ·un comprador en pago de bienes, o girado por una persona a 

cambio de dinero o de crédito de cualquier individuo o banco. 

EL artículo 170 de la Ley General de Títulos y Operaciones de Crédito señala 

los requisitos que debe contener el pagaré, y son: 

1.- La mención de ser pagaré, inserta en el texto del documento 

2 .- La promesa incondicional de pagar una suma determinada de dinero 

J.- El nombre de la persona a quien ha de hacerse el p6go 

4. - La fecha y el lugar de pago 

S.- La feC.ha y el lugar en que se suscribe el document~~: ,:.;.~:. 
6 .-· La firma del suscriptor o de la persona que_ -fi~~~·.:~:ri'~-5~·-· rúego o en su -

nombre. :· .,-' :· ),JH\'._: \;Jj,~·::::~> 
Si el pagaré no menciona la fecha de su.· Vénciniient~ ;·;S~: con.siderará pagadero 

a la vista; si no indica el lugar· de. pa·s~·~'.:- ~-~,~-~t~'.~d~& :::d~m·a~·:i~1 e{· d~micilio -

del que suscribe. 

El título de crédito pagaré se aval a, -~rid'os~: ~ . p~d-~e-~t~' ·; ~s permitido· que -

se determinen intereses convencionaÍe~ ;: :es ·d~·cÍ.~ ~-· Q·~e: ~l crearse el pagaré, 

el suscriptor fija un tip~ de inte~~ses,'. l~' -Cuai:. d8 al pagaré características 

de rendimiento, que son los intereses y :lo hace circular con esos intereses. 
- ---- . 

con lo cual el pagaré. se hace atrac.tivO.' 

VENTAJAS DEL PAGARE: 

1.- Es evidencia de la deuda 

2.- Establece definitivamente .la· caritidad que el comprador adeuda al vendedor 
' . . . . 

y evita mayores· disc.u"Siones sobre. la fecha de pago o descuentos al cliente 

3.- Asegura el pBgo puntual· 

4 .- Un pagaré. es ,.fác'il~~~'te.:t~~~~-f·~~ible, . el poseedor del pagaré puede endosa!: 

lo a su banco, y a~< ~eu~:ir·· ··f~~-~os. 
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Des ven taj_as d~l Pa8aré ': 

1.- Existe .. una sUposiCión general de que los pagarésson exigidos -

única~ent~· a '.i.ies.~oS,:_·cr.~diti·cios deficiE!ntes·~ En ·.'muchos ramos 

uil ve~dedor.:Q~·e'.,;~·~1·g~~··qU~··r,'S~·~ c"{i..en.t~s; d·~n un pagáré, fos ofe.!!, 

de_ -~~·_::~-~e~~-~~~.~.}.·~,~}(~;.'-~}r;:~~'.i~;~:~~~·~. -;~~'1_:.);úblic-~ en ~ie_nel-~1· tieiie· - ' 
avers~ón "'a.~·: f i r_r:na_r:~~-d~~c.u.me!l ~.'?.~ i·,~_egales. 

2. - ~~st·:r::{~~~·~~~~t":'.:iif:;~I/::~::~;:::e e:u::e:~i:~~;:,~~;n':~~ = 
cuandO· SU . tiP:cr i(e': i~~.~·r_éS~_ eSté · so.bre el que: prev·e17ce_: e!1 ei ~~ 
me r c~'d o ~ -' :· ' ~~~;·: :i·:~.·.~·:_-,· ___ ::.;' _ .- -., ., .r'~----: . 

~:-.' ,,_7.\' .. : . 

BONOS ;:~~·· _:,·,,. --" 1 . ·'-· ·: •• 

-- ,.... >:,: .. ··.·.· ...... 

Los ~anos s~J·.t~i:ul'.o,'s d~frdi.i:to_jg~~er:'H~h~,:;§.m,,i,y~o~)é~;, g~a~des 
corporacione .. s:.• .·P~-~ª_:'.~~--~~·~i.~ c'a_p~·~.~.l.:;·,·p~r·~} .t_~~~~~ _o_'.iP,.e_~ma:n·~·n ~.e. Son -
prome·~as :; de· 'Pa~·~í:;_:'d·e .. ~-~:~~'.:'-~i~'f.~a -~--~-u~·a;-X.d~~::~.d1~·~'?~~~-:~~~~-~~~·~· ~fe.cha_·. E~ tura. 

de ter~ in~·d a·,'~: 8 :~~.é~,~~i~·~ ~-¿'·~··_ di;e·~\:~ fic;·~·;;~ ~ ~.&'.~·~,d~~~-~·~·é;~}:d e :»~ia·: -~~-¡-sió n 
del bono·~·: -~~:~- /{\ ··::·~. -:\·;··:' · · -· :(.~'~· !~·-·. 

i.os ·bonóS':. pue_d~·ri .ser}'.n~g·oci,,~-1~_5·· ·~ no .fleg~-c-i~·lÚe·s·; '1~S.::b~rios nego­

ciables o al -.portad:or·, s·o·n_:·.'.fác.il~en·te ·._.t;r-.a~S-férib1es mediante la e.!!. 

tre8a. LOs boilOs. ·~o ·:ne~~ciabl~-~-. o".~e·s-i."St~ado·~:~ pueden ser· transfe 

L~~·bonps s~~ usados a 

menudo como gar~ntia paia em~réstitos. 

Las- acciones y los· bonos s.on, Comúnmente, interpre·tados· como de na 

turaleza similar. Pero son· de hecho muY _difer~nt~·~·,: Bun·~~-e ·Sus _: 

propósitos en muchos casos sean idénticOs._ La· ¡)r.opiedBd 4e 'tina co.r., 
. - . . - . . . . ' ' 

poración consta de capital sOcial rePre-serltado: por:.· Ut\'··.ceitificadO 

de acciones. Este .no es unB pro.mesa ~:~·~~·: ~:~g~~-.: ~'~su:~~·::· ~~·n·~-~~·~:d . f·i­
j a de dinero en un cierto :tiemp.~-:"Su_ ~:~~·º~:~ aJ~.~·~'~·~;·~."d·.'~·s·~~-n~Y.~ ... 

::n 1~6 e~:::::::c~: p::p~:d::;p::a::~.:i~j:.~·ff:¡t;~:H~~:;.~~o:r~:~::~ 
ficados de acciones, ya q-u~·_:,-~:~-~. f á'h.:L-iri;~·ü't·~·:::~'~•a··~·if~'.~i'bi'e~·~: ·son a m~ 
nudo utilizados como g~iBn.t"Ía·:'p~·~~·- ~~-~-di·t~·~:·;"·. e 

-:.-· 
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ORDENES DE PAGO: 

CHEQUE 
. . . 

La más importante y _generalizada ar.den, de ·pag~ :.es- el c_hequ~, es 

o~den escrita· girad~ contra un banco. por un iibl-alor ,- -~~li~itd~d~le .. el ."pago de 
• • ' - - • - • .. • : : ~ .. ' - ' h • • , • : - : : - - • - • ' • • - - • • • • 

Una -su_~ª d~terminada de dinero a :1a ~rden ~de-_al'g~~-~-'._p:er·~-º~~-·[~ ·-~~c~e~-~d t:nombra 
da en-_el cheque. Su con~~niencia le ha hecho' ·ei.·:m~d10·.'p~-i~~~~ai',de~·~~go·. -

. . . . :.e_ ._.·, 

El artículo_ ~ 76 de la Ley General de. Títulos -.i ... Op~:e~iones: .. ~~- ~~~~-Í;~~ -~eñ':lla -
lOs: ~equisi:tos que debe contener el cheq1:-1e y -~On: 

L ~ mención de ser cheque, inserta en el teXto dei-do'cuníe.":to; _C.c:>_m_o .!Os. for­

mularios en que deben hacerse los cheques. está~ prev·i~me~te r~daCtados .e im.. 
presos por la institución de crédito librada, ·en éllos viene el nombre de -

la institución de crédito y la parre invariable del texto del documento. 

2. El lugar y la fecha en que se expide. El lugar determina la jurisdicción, 

y para los efectos, determina también el plazo de presentación del cheque. 

3. La orden incondicional de pagar una suma determinada de dinero 

4. El nombre del librado, o sea de la institución de crédito que ha de hacer -

el pago. Solamente instituciones de crédito debidamente autoriz~das po·r ·la 

autoridad competente, pueden ser libradas para que este título, ese dociune"l!. 

to, tenga carácter de cheque. 

5. El lugar de pago, normalmente en los cheques viene el domicilio de.la).:DSt.!, 

tución librada. Es el domicilio de dicha instituCÍ.iÍn- donde\li&·¡¡¡;·¡¡,¡·e:¡,rse':.,; -

el pago. 

El cheque c:-omo :.tí .. t~ló '.'d,e- cr~ci11:0 ,'·.puede. ser ·expedid~ e.n:··f0rm8: ~O~~Oativa y al 

portador;·: Si\·~1 ~C_h~(¡U~)es'·,·noní'inaÍ:ivo y algu~o. de ._los te~edores· -lo· ~ndosa en -

blanco,-. puede ~irC~iar·.: COrri.0. si .f~ese al p·ort8d0r; per·o·-en 'ei momento de· presél!. 

terse··~ é~::.~l::·-ñióm~·n:t~ "d'e .e:iercitarse acción ~on· ese cheQ~e, ~e tendrá que lle­

nar· con el _nombre del Qltimo tenedor para el efecto de que. éste pueda ejercitar 

las· accio~-~s. piOpiaS. del titulo 'de crédito. 
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El cheque que ·no indica .a favor de qu'ien· se expide, as! como el -

emitido a favor de determinada p~r"so~a· y Que_·adem-ás::.tenia la claJ:!. 

sula al· Po_~tad.o·r, ~~ .e~·t~-~·~~~~--:_e~~~di~-0 -.~·i .. p·~-~t~~d~r!., 

f~_\'..':1f.'.'.de_;.;µ~:·.'t,~_rcero, -

preSent"Sr"sé~.:-:- _;'{\~: :,'.-;· . 
.. ~·- ::· .'':·. ;,-;;":':·· 

1.- - nen i:~O- d-~ - los. qU1·n-ceL.d!as:: .. natú?-ati!"'S::.:q·ue·;~srg·an~a-r,:de :·su~ ·fecha, 

s_i. f~e.~~n-. ~:~·ªdffb;~:~~~~E~~i,t.~'TuEi,t~~~5.~.:.~fü;t.p~U~~~;r·.· ... ··.· . 
. 2 • - , o_e ~ ~ ~:~_::-~~-~--~-~;'<~r-~:_;··'°'·-~-~.:-~~-~ ~-~.~-~-:~~x _I? ~- d -~·d·"º~i~~: Y,'.: P_~_&,ª ~-~ ~ ~~?-~º.~:.'~i.r ~-r sos 

lugar~~.·Je\Ü;~"c~·~-~t·.~~():;:~·a~fr~~~~,'·.\:C .. ~:: •... ·,:~l;i¡.,;;,;r"i'···•'.:¡ .. 
3 .- nen trO ·dé ".t ~.7 s_·/~~~-~~ ~'···ª:~-_:: ~~-~:r_e~_, ~~p~d~~os¡'_ én :\e_1.: extranJ ero 

pas~l~ri~ -~~~·R_:}~\r_~e-~~·~"it~.~-i-~'::n~~:Í.-on~l>::. _, :¡·.~~ >·::(~:{·;·. :/·,:, 
"'-'..'i._.:,·::~¿_-;,'.;::'-

4 • - ·~:: tº1:ffre·:i~:~:·:(:~::~::::··::p:~~~·:·;~·r:;r.r~:~~.r~11~::1::: 
no f1j'e~::a"t;-·¿·:'pi'~·z-~ ··~as le;es d'ei--,~~gar._· d~\,'.pr~-~e'nta~·i.ón·; 

FORHAS ESPECIALES DEL CHEQUE: 

EXisten diver·sas formas especiales del_ che_que t."·q~e .. son: 

l) Cheque Cruzado o Borrado 

2) Che_que para abono en cuenta 

3) Cheque. Certificado 
4) Cheque de Caja 
5) Cheques de Viajero 
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CHEQUE CRUZADO O BORRADO: 

En este tipo de cheque el librador o el tenedor- cruzan dos· líneas pB.ralelas -

trazadas en el amberso, lo que· quiere decir que sOlo. P<?~~ii -s~~-:~obrado. por. una 

inStitución de crédito. 

Si entre las líneas del cruzamiento en un cheq~~----ª~~-r'~-~~:\e~--~~~-b~~-:~é:·~~-~- i~~ti_ 
tución que debe c~brarlo, el cheque solo pocirá-á~~r. ;~-~~d~>Ei~{~,~~-Í.ri-~ti~~~{ón-'·~~= 
pecialmente designada o a la que ésta .hubte~~---~-~-~·~-s~d~J"~lfbh~~;~:~-}·~~~a\··;~<"~~bi-o .. · 

CHEQUE PARA ABONO EN CUENTA: . . .; ;d".?10 .'.Zi~~ ',~:~/'.~i~ ;·¡ .··· 
El librador o el tenedor pueden prohib_~r-.~~~< un_.'--C:he_~u-~ · .. ~ª~{Pª~ado_-·'.-~~ ·.efectivo, 
mediante la inserción en el do~umento .de. 1~~--~·~p~~Si6~~~"~.¡~'~:-~·~~·b'J~'~~ :¿Ü'~-~,t~;·,i._ 
En este caso el cheque se podrá deposit~·r ~-~-~·cu~i~ui-~r. i~·~ti~:d~ió~'.:d·~::C~l!d:ito, .. 
la cual solo podrá abonar el import~ ·~~l.·· ~i·~-irio .'~ ··1~/~.~e~'~'a<·q·~~~".1~·~~-~ O. ~.br:~ .~-
a favor del beneficiario. 

CHEQUE CERTIFICADO: 

Es aquél en que el librador pide a la iÍtstitúci~-n de Crédito que; haga. co.nst'.lr, 

de acuerdo con el principio de integración, .que .ese Cheque .tiene ·fond.oS para -

ser pagado durante el plazo de presentación, y qlle durante este plazo, ese· ch~ 

que será pagado bajo la responsabilidad de la institución librada .. 

CHEQUE DE CAJA: 

Solo las instituciones de crédito 'pueden expedir- cheques de caja· a cargo de·· - · 
. . -. . -·· ·.· .. " -._.: ·-.. 

sus propias dependencias, este c~~que deber~ ser. fi~mado. por .un funciona~io -ª.!:!. 
torizado del banco, y para su validez eátos: Cheques· d~b.e,rán Ser rio~inátivos ·y 

no negociables. ;, . . .. '. ·: · 

Los cheques de caja también p~-ede~-: ser: emi~~~os~: ~. ~~~~r-Aé · ª~-ªú~ cliente, el -

cual tendrá que cubi-?-r el· itñpOri:e!~.-del: óiis . .Uo'-y-- u·na · cOmisión por·· 1a emisión de -

dicho cheque, en tal caso, sirve :como cheCi,Ue ce'r'tificado. 

CHEQUE DE VIAJERO: 

Son expedidos por el .librador a sU·pr'OpÚ>,~argo, y pagaderos por su estableci­

miento principal o por sucursales o lo:S. corresponsales que tenga en la Repúbl.!. 

ca o en el extranjero. Los cheques de viajero serán nominativos, y el que pague 

deberá verificar la autenticidad de la firma del tenedor, cotejándola con la -

firma que aparece certificada e,n el cheque. 

- 68 -



,, 

ACEPTACION COMERCIAL: 

Una aceptacióri comercial es un título de cr~dito- libi~do: por· un 
vendedor' dirisf:d-~ :~;'.~n· comprador de m7rcancías,_ o ·--~ien'eS ;:P·~·r~ ·pagar 

una·._ cie~:ta.: 6·an·t·íd~'~(-.e~' un.: i:iem po fu tu ro determ·in.áda·:.,para·.:.cu bri r :·ia 
compra o ~·:La·.~obifs~dióii de ··pag'ar es admitido por':····~i·~-¿-~-~p:rad~r···y.~- ·­
por· es·¿~·1tci:(~~<-~1-.-:d·ó·c~men tO •· La acept-ación:- e~t·a bi~-~~--~·~¿:~-y~-s\~:·itbi::a­
d~ p·a:r: u_rú~i:=~·'i-'8_n;sf_~,~-~~é·i·a ~sPe~ífica de· bten~s-~ :.:E1~:v-;á'd;;d~~~::~a· .. :~1· -
· 1:r.b·r~do·~~;~;y·~¡-f·~-~-~T~-ñ ~;~ ... -~-~i~n -~e :1e p~sa .-... Él_- c¿·~";.;~~:~--:;·:;X;~?~I~-,:-;{i"brad_o, 
Y. el'-- q;~;~.'.~--~~·~~~~t~'::;.: , ;;-. ~.:X.-,,·i .. -~-;'.\;:~·:,'.,.;;;re.",,.'-,· ...... " 

::::::::::1f ::~;:fü::t. '.:~·;, ·::; ·:::·t~~~-~Mf ~i~'i(,g:~•·• " 
1) 4e-~b.·~_.~.·-~-~n_~-t~~J.:P~.{~::~~~~--~_1t·o.-~·-·: :- .. :.-:;::.~ ·;/~-::\ .·.. ;,·:/· 
2) neb·e:·.' __ e·s:i:.~:~ .. :.f_¡~,;~~:d'~ !-~:~r~:·ei"; i-:i.'b·ia«1~r·:i'<·- ···"-¡\' ·~·~:~.:>,: :'.{~:.! ·'·~·.·.--' 
3) Mendci.nár >cfaram.ente':~ljÚbrado''. '··.,. . . · '· · · ,. 
4) o·~b·~·~¡¡ 1\~·¡¡·e·r'.':f~r-núl'· .dé·<oRpE.Wj>_ara·· ~:~~-~~-·~:~·:"_/¡¡·~~~~~"~-"'pague· la suma -

es.ta b1~c~i'da '.;.;-~:: -~ "°" ·-··-.:'--:· 

S) Fecha .de/P,"8º~ · 

ACEPTAcroiÍ i~NcÁRr;, ·· 

Es un_-títu'lo·:- de·: cr.édii:O 

po.nsabilid.ad"' p~·r"a. ·pagar-/p~~>··~ :é.~ f~-VO~ de1 .. ··cómrpSda·[<(de bieneá-. 

Los bancos ge~e~al~ent~' r'e~li.zan:·a·~--~\;:~~·.¿f¿·-~~~-::·~~·~·~-~--1:~~ b·~ses-.de -

u_na cart~-' d~--,cré~Ú to"·,-. ·o-o'sob-re- -~~-· ~gi~Z.añ·t!a~~d~--~bie~~e{,:--~';i-' d~-;~-~-i_'t~. 
·.::. ":e:- ; º·)··.-, -~. :'. ~~~~ •. ¿'.'.. >. :'.'¡":, . : > ,:':;' 

GIRO BANCARIO: 
.· .... _,_<,._ '.:_,, :,;·,~:~·;. ' ... ;~,:-,·~_::,.,·,,, .. ;,,,. 

; ;;:·~~-._, «!;·~.\\ ~· '« ¡·: ~~,.~;. >,~;/ ;_,· .. ~.~- J ·~'·"· • ~ 

¡~:~::~:¡~:;i:¡;;¡·:{f t~~!i~:1~~1r~1~~itl~it1i~·:: 
que ei giro . banca·r .. i~~·-no:_ .. a·e. ::~egr.eS~_·:1 a1:~· b~~co~:~lib·r,ado .. r_'-.an teS\ de .:que 

. _ .. .. :.- ·. :. ·''- .•/7·_: .. ··-:.~ '·~·::·.··.~t··\::'. ,,_;;,~:;,~: ,,_.:;r· .f'~,.,·?º> ~>.~"-; :.--.--·":~;.-'···/:>·\'.~, -:. :/:-:·.~- -.. :: .. •.;1,_. ... ..: .. ·· .. 
se efectúe e.l·_:._~~go ~.<-:~ ~~-í »·«f~\f.i_r~~:_::a/ ~ º·:~~;~.:'.~_e,~::~e/'P~.~~-~·· ~-~~d·~·::-~i~-~o-

ne r más P !:"º ~ t? ·_: d~~« ~ .. 4·~-~-~~~:~/ ~~p~/.: ~:~:~'.~-i~~{~ .~'~k~,:: l~~a~
1

~.:-ªc'··ª~ .. ºm·.· .. a.<:~r,' .•.. 0a::.:'..;d_~-;~e-,~~.~.·cr~o: ;~m'.·~·ep,~·.qe.· un'.:.es .. ·::a 0-.!:. 
dinario Que 'tendI-1_a·:.:~-~E7·~:-P~~·~.r~<a.·: ~r~·VéS>'de; , 

ción. 
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LETRA DE CAMBIO :· 

La letra de. ~am~io es'un.·titulo de cr~dito formal y completo que 

contiene ,la Obli8a'cióÍ1 de p8gar···s1n·c~ri.-~rá.p_~e.:3~-ac:~~n _':'"ªcan~~­
dad det·e·rtiíiñ~d-~ ·:~-¡'· V-~nci~:ieii·t·o "r ¡·1'.!." ~· .. -~ ei:·Jusár ~ú1. ét ·: mtSfito; expr.!:.:--

sado .:· .. -La :~1E/~~~l- .1{~'.:~~~~~~~i~--~:-.-~u~-~~ _·,p-~edé~ l'.'e~~;:.-.-a
1

{>.P_o~r:t~d~-~-'.. ~-c-.~~nos. que 

se deje en blanco el 'es~!1cio. ·. >-~-~ _ -;'_.,. ~~·- 1 -<-:·L_'.: ).:~/-\'-,: · 

::::;~~;tl:Jf illl!!lf i}~f l
1

!~~11f lJt~tt::~~:::::: 
3 •- La·· orden'- i·nCOOdiCionEil~- al :_g_~ .. ~~d.·~_/1t'e~;:pa8,_~\~- ~~ª- :'.S~m~-·.d'et·er:mina-

4. - :~ :~~~~~fü:·t~ii:~Ki;fi0 ::!;_ ,?'·::> · .. · ., 
!:= :~ ~~~::~fü~~ft~~'fff~f:f:~.'.q·u~enha·de hace:~e 
7.'- La- ·fj_"~~a·;.hd~'i~~,~·:~·i~,~-d-o"~.rg ,d:¿·; i'a:::-·pe·~'s'on·~·:·_·q·'u"~ sli-~é:r-·ib:~, a·,.:S~ ruego 

o en·~·~u·:_~~¿mb~é~:·~> ~ .. ;,/_ .. \·· '-·' :·'.;;; .. :: 
: r··,~: . ·.·:' 

Forma-s·· d'e">Gi!-'a·r·- ra·· Le"t'ra·--""de:· Camb].:o·r:-~: 
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3 • - A CIERT-0 TIEMPO FECHA: 

Es cuendo simp~~mente s~. detérmina ·la fec;h.a de vencimientc:>, fijandose en -

la letra. el·: .p1B2'.0. -. Lo q~e c·a.ract~r.i~~'._es~-~-'-_fo~~~:- de. fi·J~~i~~: e~).~ del:er­
minaci6n del piazo, -por-?jem~lo. a'30 .di~s j·eCh~:, 

._.;·· 
4.- A DIA FIJO:. \ · :.-::.: :,'_· 

No se· usa el té~miil~ -.i0diC8d~:-- Si~O ciU6·! S~--~.~~~~¿ifica -.¿;j~~~:~t~etite ,-1~ ·fe-
cha de, vericimie~to ~-.. ~-;·. :;·;.;::_ .·: ·-c'1;;·.·:: - : ~,..: ' ,;:: · ,.. . ,·~;;!;~·;/~~'..:,.-':_ "_: .. : -:- .. 

ACEPTACION DE LA LETRA DE cAí-raio: '"'· <;> .º)f' .: : ,) ' .. ; . 
Es el· acto en~ virtúd d~-1'.-~~-~-i· ~~-,'.·'.~i~~d~ -.~-~~~-_~e ª-~~:~~d:~. o -~~-~i-~e en -·pa8ál- la -
letr~·de é~mb~~' ~~:cum?iir ia::oid~~,_Í~c~~d1~i~~h~tr~~-~--~~~~---que se ha dada por 

el· girado, a la fecha de ·vencimientO. ·:, :, _-

El artículo 25 de la Ley General de Títulos y Op~r.aciones de Crédito indica -

que puede ponerse en el título· de crédito la, cláusula "no a la orden11
, "no ci!. 

culable", "no transmisible", u otra equivalente con lo cual se limita la circ.!!_ 

lación del título de crédito. Cuando se anota cualquiera de esas cláusulas, -

quiere decir que esa letra de cambio no podrá ser endosada, que solamente su -

beneficiario la puede hacer valer, que no se puede trasmitir su derecho. 

Para que una letra de cambio sea endosada, el endoso debe constar en el texto 

del documento, debe integrarse, ya que el endoso implica que la letra de cambio 

contenga la firma de su poseedor legltimoo propietario. El último tenedor pu~­

de poner su firma y el nombre de la persona a quien ~e trasmite el derecho. Es 

conveni_ente que tenga también la fecha y con estos requisitos se integra el en­

doso: firma, nombre del endosatario o beneficiario y fecha·. 

EL AVAL: 

El aval· es una garantía cambiaría total· o parciBl del" pago 'del títUlo de crédi­

to, el aval lo . puede otor~ar cualq.uie~ . person~ ~ ~ap~z · d~·-. cib11·Sar~~ ... merc~nti.lmen­
te. La forma de co~sti~ución de a~al · c~~o ·.·,t_~-~o~ ·1,~~-: ~~-t~'s _.;c~bi~~ios,. debe in­

tegrarse en el títll;lo de· crédtio, ·y la fO~·má\.~bif:ual ·.·~s·-,p~ne~ la frase : 

" por aval 0 u otra. equivalente, coO~i-~n-~ -::~c:i·~~i~.,-S·~~,~~~~:-·-1a·«fech.6 .y· la firma, 

pero según el artículo 111 de la Ley Ge~~~'ai 'd~:· TÍ~~Í.~s- y Operaciones de Crédi.­

to, con la sola firma· basta. 
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LA ACCION CAMBIARIA 

Existen dos· clases ~~ acciones cambiarlas: ambas tienen como base 

tí tul Os de ~-~·édito ~ ·.'"qi.afere .·d~cir. Que ~i: ~roce,1:ú.m:L-tiil t'o .. es' la acción 

propia d:~ l~_S. ·~-i\'u_i_·o·~- d·~'-.--~~~d~-t-~\-. pr_o~~-ª -~ei\~-~r~~~h-~--:~-ª~~-ia~i.o en 

: ~ r :.~;a:~:··::~:t:::.·~·;r~~·~:~;:~'~l i; .• ~g;:: i1:d~J!:;~~ r'.:~e!~d:;:~:: ~ ~!l -= 
~-ºª~d-~-· h~~ h~,~-1~~> ~~:1-~~:~~-~ :~~~-~~-~--~-~-~~º-~~:~----~- ·--~-~~::_~ hl~sª_':~º~~ª--'·-~~~ ~en_1~ 

j~::i::t:~~~f ;:~11~~;it~]1~t~1r :t ;:~~~m;;mm:~:f ;~:¡;;.:m;· 
curS"O· .. ··~'.::,·".:.;:;~·-r-~·--,·>· ·i·--, ·<:_. .· .. _ ;·.: .. :_.:_ 

·El esta1da··_·:·d·e;~:~\li~b~it: _e'~.'. eí»!_·~~-~;:· se .der:l.';'a·. de Uná (e_él~--r."a~i'6if>j.Ui1·:­
ciai<en<"fe:Í~·~i:6h'-·:c~·~:-u:~~~'có'~~·rci·B-~·te·~ ;/·el -.:·~oitcUrs·~·; e:~·~· l"~\Xe~1arll~ 
ció~ ~.:J· u:di,ii:;í" ·q~~~~·p,~~·e'L.~n · es t~'do de· .. i.n .. ~·01 ~'·e·nc:1i! :~ :·. u~;,'.~O~~~;ci'~n te~ . 

En i~s ·~~~~~·~efe ,:_f·a.Íb:a --d~ acept.aci6n t.otal ··.o. p-a-rc1~r-."; .. ,_;~~~.(,_:l.·~~'·:::c·a·s.O~ 
d·e úi. iéiCfa.-i:-Bció·n · -d·e· ,·qU:i.ebrB. ó co'ncurá~ ·c;:iVil')del'.¡~·a·c·e:p tán te -ó .... d.él 

.g.:Í.r.Eúio, .'·~~~ :·~'~c·i:~.i:i ~~- éj ~rcita. o puede_ --~j er.c.i·~~'.~_~:~i/~~~~-.~·~.:~:·d~-f~;:~e~~-~­
mient.o: d.~-. i8-'.1e·t·ra •. ·. YB:.'·que el .eJ erciC-~o . (~::. ·i:a .. ::_a·~~·i'6rf.~~~·~~~I-ia ;"·.~en 
tér.ffiino·s &enera1es ~·.en ::·Principio · ilace· cuá.nd·o .. ; no· ·:sé·· dB.<.Cu"mpiiiniéntO 

a· ú1··~ o·r·d·e~ .::·d~: ~:~-g·o.-· ~-óntenid8 en i'el.\etrB.: de: cambio, es d-~'~i~.· •. ; c:~~.!!. 
do a» .. su; _v·e~:~.i~f~¿th:~_:·no"se paga. ::;.-~ ~·;··.: ~~~ ,·; / .-.,-

1¡~;¡¡~;~f f ij~i;\¡t;!i~~¡i~[!iiitltl~~~~f f ~}~1~~~;¡1;~ 
m·~~e·~.t~·:-;·' . ·'" ,'·-· ·:<:_, _ ·-. _.,,.-\/ 2~·';>;,.c>· 

·~:~:~ri: ·~~ii~~r~,fo:i-Wit~~{fi~~·~:j:!:~~:0:~~::::1:m::º:~ª d:~ ~! 
~ech.11»::in~~-r~ir~~~'. .. ~~.'-~:i._'.:'.°~.~'.~h.i_~.~d~:: ~~é-~i.to:~._~ ei aval consiste en la facultad de -
obrar con ·~ux:i.i~~ dei :;~d~;~~.j~;Ji;i1~Úén; ~ontra del principal obligado de la pei­

~on~ que:. f~ta~"ffi'~n\:.~~: ti~~Q ·_Q.ú~. -~'.~8~~-·, la letra de cambio, que es el aceptante. 
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Como figura aval~sta sbiidariza a ~ste:con la .p~rsona para la cual 

presta el av'al,. :en~o~c~~ se.· .. enti~~~·~e. i:amb"i:én,;cí~e:·.~·s ·~.cci~n directa 
1a .que. se ~j er.~it·ª,_ pa·r)~1- t'en~dor :.del .'doctime'nto c~·~tr·á. el .. avalista 

;~;iI~~j~}l1!ttlii!¡iil~f ~;~¡~~~i!f ilf !ltli~~i~::; 
La. acc_~~~- ·di~:~·c __ ta ;.Cª~-~~-a~i-~-- ~.~J,ej ~.c_~-~icy~ -~--~:>_~e_~-~-s~~~-;~~·:·1J .. º_ .i~~-t~~-~ 
~-~º 1:·.~ · .~x:: ~-~f.~<}~~-: i~~::r ·::f~. ;~~:-~iH~;J;~{~_~<i;~~·~0r~~f:~t1~i:~1l~~~~ri~;{T..~i~-~~ ~--~·_eª~, 
lif icado ::de·_· eje cu ti~o ,~;por _:>la~'~celé_l; i_dad';··.',p o r:::-;la~,;f ue~za·;;ry/porr el' :im-
P a e- t'o ·'q· ~e·::\~-~ 6 e·~/~'n\~~i> -~~,k~ ;{iifa J:i~·:.'.:d!~F~?d;~\itii~\~\r~:~·~2'rr~0ri:d l~:~~}·~~~:·t~ ~'~\~-s :·~·de 
es t ~ . v.i. ~; :_ ~}e e ~~ti.v '{/:·:' c1·::_;~~ ~;{~-~:¿¡2·¡ 6'ri\t~::{ ~:~w:~;~ ,.~~·~-~t;/~b·1~~~ri~~(~·tf~di~ {\!'~~'~~d. a·-· ' 

~:' c:~:~~~;,~•c,~;~.º~~~·i;:,J~~,:f,ff~'\~~~~~.f~.t.·.·.:.:.~.-.. ~.?.',i.~./ili;H.:~~·~~~~·~j~Y~}t~~,~,9 •. que 
'.~:~~.-~ .:;• '..·:'.·'.r. __ ~2 -,\.~:~.}~~. /~ ~-:~<'.·:.~;· __ ~:;:\·~··; ~i·" --

. EL PROTESTÓ·' • V :;:;:; ;.J•' "••;\ '.;/> ,.-• ':;1:. . . i•i, ¡ ·:rfi; .. ;;~:::::t;>. :::'.!' 

.......... ,, .:< .}~:·,~.;; .. ::·~: ... -~-~:,;r .. N~~·~:; ~~~~~.~:i:.;~~~;\ :»::\: __ : .. '.?~: ;:~::,~~-; ,·::t~:~_::~r-\~~ (;.~.-~,.-. -~-·· ·" 
· -El · P ~~:~-~s-~ ~-0 .,e~---~~~ ~-~~ -~.~·t;:c;>)~~ _u~~~ ~,~·~.--"9:~~ ~·-~-~ ~ i ~'~ .~.u_.7}:~.~'t_8: ~~~ .. ~·e_:_:',~" .. ~.~- ~ .. ~-~_ma 

¡¡¡¡¡¡11:1!tll!!!!l!tl!!~lll~lllilf ll~ll!!i:i!:i~:~ 
de fe e ~-~_::.cfé~~-~-~:~-~~-~._'.' ~ ~}i_~.~·~-~~-~~·o_~-~:::: :s-~ ~~-~~-~,la fi .. ~~ ~".d·~,".'. ¡,·~-~'::-~~·~:: p'~imer a, a u to 

t~~:;~1f ~1:.~:fü~\{~g~~~~!~l~2~D[~~~~:;~.ii 
s1sU1ente, ·, tE!!.ni:e-¡:¡do ~·ei ~- s·1~·~cia ... e1,~:4e~e'cti~ ._de :Presentát:se '_a satisfacer ei.- importe 

de la let~a ~iis ·:i:~l:~i~S·e~~ ~~.~B~O~~i~~." d~~de :-~1.·~~º_'?iinie~t!' y· ha~~i(_~~--~~m.en~Ó ~ 
de su pago. 
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EL CREDITO Y LA RELACION COMERCIAL 

La admini~t~aci:6.n >d~·--·~r~:di t·O,.'_ y -.~ohránza corresponde al -área admi­

ni!3tratiVa y· finané·iftra···de·'·la:,empreSa, .y j"erárquicamente '.perténe-

::::::::¡ ::i1;:~~¡;~f ~il/jj{'~'.;ifü¡{:;i:~¡;;:~·:\~:::'.;·::·:~. 
~a i~po r.~~~~~.ª .:-d~: .. u.~~·~.~~-l~_-9_~_9':(,'_·~--.:.c~~O r'd~~n:~c'~~-~-.:·~-~~:~ ~~~~~: ~-~ t~~ _.l_a_ .. -·: 

::;:t:;¡Elfü!~:~~~f i!.~i;:}~i~!füfü!~::}!i~f ¡~;;¡j¡¡:.::!,; 
ge·r~·ó __ te ·::a··_ ~'.f~cu·_~i_v_o_ Prf!1·c1(>,11 ·, :;·~a·ñ t_'.eS --~,1~ma-do··_; S~ri;:ii té d-~>:ci-édi to·- y. 
c"obl-anza ;. c~mbi8" esta denomin~-~-i6-Ó'~ .. ~·o-r'/i8.'~ de·-:ge·ren"te d-e··-v~~ tti's a 
-~,~éd·i.to~ la·· q~e oblÍ&a -ai titUfar::"-Je;_fi~ta'._._f"~~¿j_:ón :n~ sólo-· a - tener 

' , ' ...... 
un amplio caudal de conocimientOs ,y:'.experiencia administrativa, -

fina~ciera y crediticia, si~o tam~~~n,sobre mercadotecnia, conc~~ 
to que deber~ ser amplio y claro co~o agrupaci6n del conju~~~-~e 
técnicas y ciencias que tienen por objeto hacer llegar Un.produc~· 

to o servicio del fabricante al consumidor final, en condiciones 

óptimas de precio, servicio, distribución, etc. 

Este nuevo concepto surgió 'debido a que actualmente la ··admin:Í.str.!!, 

ción de ventas tiene la ~eéesicÍad:.de contar con .ei. auxii1·0.:d·~1 ·.·:~~ 
crédito para lograr._la venta ~e los productos y .s~~vici6s~'.·~~é~·~~ 
como se sabe, en casi ·t-~das· 1Ss~eñaprÉ!saS.1as'.t/~ht~S·.--~>~·./~·d'ii:~"' r~"."' 

·- " ·-- - ·-·- ... ,., 

presentan el más aü:O ·porCE!ni:Bje- de··· su ·t-ót-81/-de·-~e0nt-~S· ~~-~al.es,_,_., 

si una firma presc.indier~ d~1· c~édito-;, estO b-~--~ta\¡.·ía· ·pa~S_. sacarla 

del mercado o hricer.la perder -co-~S·i-der~·b·lei:nen1:e la posición que en 

éi ocupa. 

Actualmente el de?artamento de ventas sabe con absoluta certeza -

que una venta no es tal en tanto 110 se haya cobrado su importe, y el 
departamento de crédito sabe que ~u función no debe entorpecer a la de ventas 
y que debe conservar al cliente como tal. A pesar de todo, podría producirse 
algún motivo de fricción entre ambas áreas, a menos que entre éllas exista un 
entendimiento inteligente. Al vendedor no le gusta perder una venta porque el 
departamento de crédito no considere al cliente un riesgo satisfactorio, y al 
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personal de cr~dito no le gusta que se l~.pid'a aprob~i.,tin.~cr~dito 

para un clienté· ___ que en su ·~ri.t_erio r~p.resent8 ·un -·~-i~-~·So._c_~nsider!_ 
ble par~ -la_~~mp~es~. , 

Normalmente, l~s·d~part,amentos de ventas y·~.;~'édito ~~¡abci~an estre 

)rn!11~~F~1:;~r¡~1~ 11t:fü:~!l¡tj~~r tiif füJ:~::~:~~;: 
~H~:~¡i~;~~¡;~i~r¡:~m;it!~l[~lf f ¡.~l~t~f ir f lJ;~1¡;~:::: 

emplearse P.ª ra conc~.n t~·~r. ; .. ~~·:.--~~-~':1~~~-~-º.:;:.~:~i;~:~n. ~ª-.~--'.,~-~~,:·a~_'~.eJl~s . 
e lien tes que rep·resen t~ii>. u~\~f ~·~~i~?'ld~?~~~'..~~:;~:~~~li,~-~~--~~ ~-~--~;··.¡>·e~~~ 
tar la ges ti6n .~e .. v.en_t~~--·. e~;'.-.ª-~ ~-~-~~·~.S~:-~~-1~:e~ ~-~--S_)·~:.~~ -~~~ú~i_·~ra·~-- _ co'n 

2. ~~r:~:::1:~e:~:0 ~e it i::::~;ú:~d~~~::,f~:Jh~izL':L:~i ~;~édi~ 
to ti~ne acerca def·:'g~r·~'·"·d·~~fau-~~:°C~·~~~-t~·i~::.pü_ed~-.~:;~~-;~~-:~;~:-~-~-~-i·.z:a~o-s 
por el .de~artamento 'de :yéntS:s; s·ug~:fi~.iídol~._-C~~-ri·d~:(Y)e~, Qllé te 
rritorios debe aplicar- su ·s-esti·ó~- d·e:· vé:nl:B.s. ,:.·\· . --~·,,- -

3. La informaci6n oportu.na·: ~~.: depB{i:arri-ent'o: '~·e_:·_-.v~~,~~~·:·:·~~:j:~·~uE!l~OS<_ 
clientes cuyo potencial de. consumo se~ su·p~~iCi~,: a"J: .. :' q~·~.:·r~~lizan 
con nuestra empresa y e1 cumpl.imient'o _·d~ c_.ü'f8»._.~~(~'~~-~:~:~n~;,c.ré!d_~-' 
ticia haya sido adecuado, asi como 'el de· S:qu··e110s!:cT:ler1tes <iu·e·.:.. 

manejaron su cuenta satisfactoriamente y ~:·:.ia· ~~ec'h-~ -~:~ encue~ -

tre saldada, sin haber efectuado nuevas c~mpras. 
4. Con frecuencia el departamento de crédito establece ,'e~trf!chas ·y· ~ordiáles re 

laciones con los clientes al facilitarles informaCión crediticia. 

5. Como el departamento de crédito tiene a su. cargo el cobro de las. cuentas. de 
los clientes, el tacto Y ·¡a comprensión·con el cliente en el de~arrollo .de -
esta función, contribuye a mantener relaciones cordiales con los clientes y 
conservarlos corno tales. 
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Naturalmente la colaboración no debe ser_ unilateral. El departamento de Ventas 

es- una_ de las -fúent~~·- primarias· d~· infoi-macióri. para: el d-~par·tament~ de créd:Í.to. 

El· veñdedar'. viSita ca-~ f~ecuencia ·al Cl1enté y .pued~ .. f~CÍ.lit'~~-: in'f~'rma-~16~ ·útil; 
' • • ,_' •".-,- • • ,·,,. 'C 

as1, el· :vendedor.- puede ihf~rmar al .. depaitamentO' de crédit.o ~~-~r·e·. ctieStiones ta-

les como: '.. :·~/,<,,·'.~ 1 ~~-- -.·. ~ ;;:::.:- ·_, ~- • 

. --:-,> '·'. :: .. -/;·· 
l. Cóma··se ··usarán los articulas ·por vender .,_. · .-.-~--, .. ·'--···:.>. -!~<-·; -··,----}:. 

:: f:~?[g~~J:: ~~:~~:~:~J~ji~i~~~¡: 
~: ~~~~:~:::r:::~::~:~a::::::~: :~;::::r:a::n~:;~:~~:fr~~~~~~1111~·~1§h:.:::~= 
6. ~:5~p::~~n en cuanto a la honra.dez y capaci~~~fr ~~' I~?~~t:~~i:~,' • 
7. En condiciones especiales, el vended~r;' ~ueci'e·~-~-bte~e-r:<d·ér"'.dii.-erite·· :infor~aCióri 

El gerente de crédito y. el departamento d~-- crédito -~Stg~~--~~~ti~~~mente en con tac-
. . ··- ' -

to con la clientela, por lo que las persOná.s __ relaciónadás· debe~áD. ~ausar un i!!!. -

pacto en ventas y mantener una buena imagen para la compañia,· manteniendo buenas 

relaciones. -cori la clientela. 

Las visitas a clientes son necesarias, ·~a¿·-e1 fin-·de·coiiO·cer Bl Cliente, sus si~ 

temas de ventas_, su exacta ubicación, el trato que·.da a su clientela, quiénes son 

sus ad~ini~tr~dores y_ todo aquéllo que proporcion~ un ·juicio correcto sobre el -

cliE!nte, P~ro sobre tOdo con ei" fin de crear un am~iente de cordialidad con los 

clientes, y· mantener una buena relación comercial con éllos, lo cual redundará -

en' beneficios· para la empresa en general y s-e logrará uno. de -los principales ob­

jetivos del área· de crédito. 
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.. ,; ' 

La docum~ntaci6n reqri~~id~ en .. un~'.solicitud .de ~~édito varía de -
ac.uer.do a~::·t.i,P.~ --·d~·.; ·-c~~,_~li·t<! la po1.ítica del .'Vendedor o del ---

.. - - ·' .. 
presta~o r· ·;de · .. se~ y~i~10·:3-. 

Los 

po~ 

•• ,- ' • '•.: ,-. e 

al~B'~,~--~e~_-.:-:_pa~~~·-'_~,t~-r~ar crédi'f·o de··cuentS cor.I-iénte'~ -solicitan 

10".> g¡~eraÚ~ 1~::_~·~1-.8~~' i~~"'t~ 

- Solidtüd de·Crédito 
- Comprob·~-~-t~·«_.de :Do~iC{i~ .. º 
- Ide~tificacii6n ·P~rsrinal 
- Referencias personales .:-' __ .. 1 .• : · .. , 

- Referencias Bancarias ( No: de:.T~~·j ~ta: ·dé Crédito. ) 

Las ins ti~ ucio_neS banca·r~~s ·.por~?~.:~-- Í~,~~:~ t_e ;,~o,~"~~i.~'.~,~--~~-~~J-' d~-~~une·~ t!_ -

c:Í.ón y gara n ti as ád icÍ.onEil~s_;···: d.~.P:~~ci:i._~~~-~Ó ·---~~l·".-~:~ -P.~_·;_--:~e<-"~'réd i. to~·:-de -

que se tra~e 1 ·per~, en·. t-~~~--i~-~~ :s·~~~-~~~~.~-ys~,~'.~e'.~~-~-~~~e\1~ ;:_~~t~i~'ri.te 
documentaci6n: . , --.\':.·' '.;_·:: <--·:· ~? ... ~,- :":~~/': "'. :_··:.;·~ ''~<{-· 

. :<:. "-,~, .'-~,: ·:'.:~~; ,.F... • ' 

1. Carta Solicitud como'sig~~e': .i:H {~.; :~.;' · ~.:·· ';.+· #~' , {'.:.~:e: 

: ::: j:li!iI~lllllllll!l~i!!f !i!t!l!~tf !!'.~!~;. 
~~ 'i·~'ciUst··~iál..",. ·de.be~· ,;·~-~-~~cif'i·~~-r/~·1;: d·~~'t~i"ri~:: det .c'r~di to, -

i~·pO~,t~ 5- ~la~o ,:~ pérÍodo de gra~i'B::_:._r .. equ~r'i.do,. Y -.f~·ima de -

dis¡Í~-~ic:Í.6.n y· p·~·go dei m.ismo. 

l.c. Algunas.veces será necesario detallar.las· garantías perso­
náles, que ofrezcan- y proporcionar avalúes y datos de inscripción en el 

Registro PCiblico· de la Propiedad de los bienes raíces ofrecidos en &!!. 
rantia. Cuando concurran avalistas o fiadores, se d~ben proporcionar­
sus estados financieros, si son sociedades, o sus: manifestaciones lle 
bienes y pasivo, si se trata de personas fisicas; si presentan bienes 
raíces, también deben proporcionar los datos de. registro público de la 
propiedad. 
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2. 

l.d. Debe incluir una lista con los principales negocios que el 

so11c1tant.e y ·1as empresas -_Y p_er~ona·~:-_-de.:,~_u- g·ru.P? que man -

tengan con el, ba~co r co.~_» sus. e·m_pie~as ,-·.ª-~:11:~~d~~~; _<:.Cu en tas 

de cheques,- cuen~a~ d_e ·ah?_rro-,· d_epósitos. a, p.~_a_Zo. fijo, pó-

lizas _d~ s·eguro r -~tc.~_·c-). ./.:.·. . ·:·~'!i-
. ·--· . ¡;_' ... -, . ,': :; ·. :_ ,,-~; ' 

r.opia de _la es:~--r¡._~-h~-~~f~_~:~·~~f"-i'.:~:i{~·~á~ d~- -~-~~'.-~~-~:~:te~~-,~j;· d~·· ·'~:u~· mod! 

ficaciÓnes 1 ·o'_z:de ::.{~··: úÍ~t·i~'a\e~·cri"~~~-r-á;~;~.ét:UaiiZBdá'-, :~-~i como de 

las ac~_as ;-_~e «cO'n·_~-~~~6:-~;)~ .. ~?~~~~-~~fe.~~~;~'- ~~¡;:/- ," .. ~ .···. 

: : :m;:i1~ ,jJ\:l~:~f E1ti~~¡~¡~~mmi!1~~:~1~~j~:~~ ¡~:~~ ~~:: 
... ~- . . . : . - .. - -

ción ·financi.er8.,;J, ·:.s_i~ .. ·.dejár-._d~. :i.ricluir _relaciones detalladas -
de aqu~-~'la·~~-~~.-~J~-~tá~. ·.d~'._-.. a~ti~~·:,·-~- ¡)aSivo _que tengan saldos de im­

portancia;-·ade~§s .cuando proceda,·.estados financieros consolid~ 

d-os. CuancÍ~ s~·- trate_"; dt!. 'ia prime~-ª relación con el banco en 

~ue~tión, ~er~;·co~veni~~te;pro~orcionar estados financieros de 
los úl t.imos '.Cin.co ·e·j ercicios. 

5. Nombre·_~ r~zón .social d~ 'pers~~as fi~i6as o morales;~u~. P?ed~n 
dar referencias· de .la-. empresa (si 'es. p6~ible, ·se. deb~~~~dica~·--

el ~~~b_re -~e la per_son,~: q:u~ _ co·n:vi~~-e --~n ~·-~-~-~~--~~t·~~/:_?_.-'~~~~:;~:·~-.. ;~~-.;:, __ · _: 
6

• ;~º e~n:~t:~c:a :::1:! a st\::::i;:::/:~b~?:l~1':rn::r:t;¡:!"~:ª~ .· .. 
7. ~: :: 0 :~::::. pasivos de import~,n~ia' ~~·.ac?ns~J~·J~;f·'.d·{~aÍiar sus 

vencimientos y, cuando Pr'oceda·,: __ i'as·· ~a:r~~:~Í·~~~;~r~Si~-~'.>~u~'.,-~e ha­

yan o to rgado (ya sean . pren.dar:C~~ ;·:;:'· ~.-:fp~~~-~~~.~~~-~~a·:~··;·/j_::~~~.~~:··. )_\'.~::·o -i_nt'oi. 

mación sobre restriccion~s _ c~-~.~·r~--~-~~~-1é:S~df! ;··_-ti_f~_~,-~_iriB_n_ciero _que 
haya impuesto a la emp_resa .· .'?'~·a·i.~~i·~·r}:·~~ri-~'~·:,~~·c·~-é~~-~.r. ' .· 

8. Si el balance. reflefa .PBs.~Vo~ :_~·orí_~,i~-;~~~·~-~'-;.p;~-~--.~-~-o_,~ceptO_: .. de ava­
les y/o fianzas es co~~en:i.~n~·;;:.~~o·~~~-fi·~~-;,~uri~---.r·ei~c.ió~ que indi­

que las causas, nomb.re .- y_ :~lomic'~-lio·· d'~-"·:·i~-~ ~~:~·~-~~~s ·.a c.uy? fa v·or 
. , .·. : _, .... 

se hayan otorgado, asi com·o sus montos~· 
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9. En los casos particulares de financiamiento a median~ ·Y largo -

plazo, deben agregarse: 

9. a. i.os·· proyectos de in ~er~·ión·, '.-con el' ;c1~~~-~-1i:_~,; .. Y i:·~·~·p·~·icaciones 
pei:ttne~.~es~· ·, ·· · ~:·"'· ·;·"~:<:-

9. b. - Los· -es ta do~· :·f tilancier"oS ·::par·a ·:ió~ -:, Gi'ti.-m'o~.~'.'c:-inco .:!:eserc.iCicis 

9. e •. ;:::::~ei1~a~~?~~º¿ f :nº~~~;(;~eS~'.~~?~~ú~~~~·~,ti1~:;: 0 \·.·~1 ·~ 
m~s~-~ n Gme~~· '.:d.e_.":·_ª:ñ_~·~ ·;·e.~.-<~ ~_e:: ·~-~\~s:_~i~~?~.-~q ~'i~d·~·~?~:t·~·.~;ª~-~~n t~ ... · 

:.~ s c.~:d.~ r:j:º!·~c~:;~~{;t:~'.;~·::~:.1:n'v~4gt~~t~~~t:tz~~j~~rF.• es t!t 
9. d. .Un_ de t~~le '"de ··1~·~': ~-f~-.~~ .. i~,ªf·e~ .. ~_Po~~ ~,.i_c_a~-<~.~::~·c_~~.~-ra~ ':.Y~:- ~.~!t ... -

tas ' -a~í cóko -d~." ~-u:; -.~~i~:~t~~i~"~·:~;·~_1·i'[1'~-~;-.:~c~ri·~~b:l~~ ~y 
- · " ... - '" · -- .,._:-.-·., ... ,. ' 'º--.·-... - ,.:: .... , 1?:·;.: ;~:.'.i'.0 :::.~~\t:f:/~?)X:>~:' 

9. e. ~::::o 
8

~~~~::~;:~A:g~i~g:~1·~:·,i@~~~·~~f~f.t~!({i;i.~~,~~~:,t,~ .. · ·.•· 
el ~ir. '.e.~ t,u.~1.?;~·.~--e~~tjó~_ic_~~~ : .. ·Y_-,· de:;.··~~c ~.~ ~:-7'.i~~a·~"f.·'.X:?-~S\d~.-~~-Í-·.r · eB 

::i:;;!iil~~ii:~¡~t~~E1::~H~~i1~1i~i~1:~f rr i~!t:!fa~ 
ra e~·:-d.~:a~r r~l.~~·::·:e.~.in'cremen t.O: de : s.~,~ ~ac tiyid~~~~s·.~-~~-: para: - · 

9. f. ~: :::::~ó~I~~:;~;:~:;:d:t:~::;:~~al¡z~d~:(~r~¡i\:j~i:h{~~tit 
e-a ·rt?_s_ <·?~-~~~~-i ~~:~·'.·:·;~-;:·-~-,~,i-.~.~-~~-r.·~aCión. r~dé·~-~o.n ~~ ~i~S- :-é.·ón ·: er _:_ ., 
F~_nd:~,~-.:·~~.i.~~~.'~~.~;,~·t?~·~-~-~~·~~. -~-~-··~~~ "Exporta~ió~ .>, --~~ ~-~~~~it·~· c~!i 
plir: con d_~~~~!D~.~ad_os .. r.eq·ui~itos pa~a cada uno -de .·los pro­

. ~~ª-~ª~--~-,f_~ri~-~~i-~~-~:s ~: r8. ·.9_ue ~ada ·uno -de- é.lloá requiere de -
r"~rmtil~~-j_-~s···:~~~~~i-ales~ Que ·contienen información específi­

ca, como.ios;~que¡~e m~~~t~an a continuación: 
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El otorgamiento de~cr~dito mercaniil requiere de la sblicitud de -

documen~acÍ.ó.n que ;m·ue~t~e: !11ª~º~· nú~ero· ·d~: evidené:ias ::que ... pu.~dan .-­

da.r. so p o.r t~ .. :.Su.f f:cfÉ!~ t_~:~ al .. ~t_a:r-g·a~i\rn ~~. dei cr~di t~, -ya éi ue en ·este 
."·,-:.' 

A cori ti~ua·~-'ió~ ~.'·~é·'. .. ffic~~·~~i'.'ón~ ~··ia ;'.··~oc~-~~R·t~~i¿·~· r~·~ ~~~ii_·~áf\·~p·~:~~ -:·~°tor·gÉlr . 

::::~::.~:n l~n:r~~:~·:~i1: ~·~t~~~:bt;~~:~~~ªJ!~;!:fü::·.'.·.:·.·.t····;·.··:~.·.·.:'.~···i·~·· .. ~::·:.:.·.·.·.~.'.'.·.···.~ .. d.í···:~J~':'f:;:~!~t•. 
nas:_·;de .:·~·~'ii~~ t},~::_" -;~.:-:·;(>· -· ·-- .. _,~_,-;• ::f!' ;::~~ : :- .-- ·, .. '~!; ·:L;-;;· 1:..~ ::·_ 

1 
• . ::~i:~ t~~;p~·~;~:f t1i~ ii i~:·~~~~1o·::;~:f~ti;::·~~!·:1f i;if~i~f f ::~:~~ 1 ~ 

·crédttó/t'. ·~\t'.•i'~G?{·/ ''t/'.•t\:i; .. :f:;.,i~f'. Jff·.' :é.: (./ ';;i,~s):;;~. ·:·~;,. '. , 
2 • Id.~~.~.if ~~.ªc.i º." :· .~~·~·~:i~l~,-;:~~-1'~~~~.~.~-~~e .~-7~·~·~e·:~:-~,e·~ª~.~~º: pe r son~-~'~~,':~· S.2, 

, · ¡¡;;¡~:¡~:1lfüfüi¡::~:;~;~~~i~t~~i~l~1r t~t!~if !:;w:: = 
·.··:- .>. 1 .... -: •. ::.;.'.;·. : . , .. .':~·.·· ·.'·:·: .:-.·'· c:.:;./:''c,·,:.'. .. :\):.:~·:;I~;}~\;· ~~ .. ··::·"·< ... '~,,-.:/;'..::',.c ... -.,_ · 

4·. '~~p_i,a ... ~.e_-.'. ~o~ :.P.o.deres. ~·~·~-ª~.~~'~.~s,·-. q~~ ~.~Y.~~~~::ay•},~~·~/.ep .. r_~sen.t.antes 

'. '. ¡¡¡¡¡~!!l!¡il!ii!;l! ;1¡¡¡¡¡¡1l!!!!!f !!\ii;¡¡¡j[::::::· 
cual maneja~sus:-principales}operacione~-.bancarias~··,para,conocer: 
la·' 1 iq ~-i"d~:~:-/ ~·~·iv~·~;~i~'\:~y~·.~:~'~i'~,d~~{;:::d~-i>··:~·iÍ.·~~·~,~·: .. en·; -~~.~'.;_.·-ries~~.i·~i::~!?. .. , 
nes.. '::,~.--.~: ._\{~ ~.:.¿;"::.: ··.·;_ .. >.u ?,: .:.::.:·: - ·. _., .. ,~ '·'" 

>: ,... . . .. '·.!~:' :.< .¡:. 
8 •.. Gai-,~nt'Í.~\ en :.~~~~?s."·:~~·o~···:J:~~~?,·~, /~~:.: s·~i'ié:i~~~·~·.:.:'C'Omo: mfni~ó> i'a ·~ fir"nlB -

de·:.~.~·. ~·~-·8 a~ .. ~ ·-:~·~r.' e.1 ·: .. t·~.·~a:L; .. :~.·~·1,'~:~'~m~·~··,e·!,-:d~_:, c .. ~.~dt ~~o.\L~-~-r·m~d~:(~ p·~r ·:. lá:· 
peí-so-~a· -~P~d~ra1ia~ ~'. ;:.~i:"~~e~~: ~~~e~B~i:~:,··/tPor_'.;U#::'~~:'f·~~.'~~>;/': · ··" 
PueCi"e·n··otors'Brse ''Otrc;> tipo ·:d~<sá·ran t·~a.·s , .. :<<;omO~.;·so-~':·" .. :.ca:rta:·- de Cr!, 

di to - ha.nea ria ·o una -garan·l:ia' hip<itE!Carfa': O :·p·r~'~-¡f~riá>.cuf'o, ¿~s­
to de ncitarización y re&iS t'ro ~·oi-~e'r~.: ·~·ó~_·,. ~-i:¡e·~t~·._.·de·i·· ~YÍ'e~t·e. 
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CAPITULO II 

ASPECTO FINANCIERO 



ESTADOS FINANCIEROS 
' .. , .. 

Los e~ta~~s~~fn~~~~~~os:~on~~o~ume~~~s ~u~_ ~~e~tr~~-~~ _situaci~n 
económ'ic·a; d·~ .; ~n~-:- eni:p-~esa.~-- l~: __ -¿ap~cida'd :.d·e .p·a·g~-- de ,_la · mi.Sma ~ ·a. · 

~:~t!::h¡~:d~~i:r.~:~~'.~ff:J~,;::J~.~;§;;~gJ}:.r~ .. ~•~ijf '~~:r~,~:·~·~.•·.:~~:= 
do~ pres en te_; o ·~.f u.c~·r:e: ~ <,~.n · si_tuac io"nes :norma,~es'.·,~o~.'.~e~ pec_iales ·~ _ 

I:os esta'd'o~··~~~~~.;¡;io~~~i~~~~·~:ria'~i'i~~~~·~.~~~~~:.~;;~;~-g~~·;; :y:•.·· 
lo. Atendi~ndo ,; 'la· i'm~i~·ta~ci~·-.¡~_'.,:· ''["~ B~<Ú.co'~ y-,. 

'º· ::1:tm~: :it~iw,tr~~t·,~-~~~~~?; ::· ... 
3o. Atendiendci. 8.: lA fecha' o?- período'" ~t~,·-~:;,Dinámicos -

a que se ~r~f'.ieren '~~:. ,· · 1 ;~,"' ·i, :,__ r~~. E~Játi-~~-7Dinámicos 

: -,.-... -! 4o. Aten~iindo al 
ción /:-<-~ ',:I--:: :.~·::f/;;(;7;~-;~::. 

·:~/-
So. Atendi~ndo a··i~~fo~~a 

tacióñ ,,. 

60. Atendie~do al aspec~p·: 

los mismos --,.·. - , .··. .::·.-_Element?S numericos 

7o. Atendiendo a·.1~ ~a~uraleza d~ las 

cifras 
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- Hi~tóricos o Reales, Actuales 

o Proyectados o Pro-Forma 



. }<i: :/ 
a) B-alan·c.e;.-Ge.t(e'ral . 

b) Íls't~d1r.·cí,;t?éri!Úas. y Ganancias o Estado de Resultados 
c) __ -E·~'~~·;dri':;·:·d·~-,'.'.'()}f:i::~iri: ·y"·~p-licB:ción: _de Recui'soá·-- .. --:~.~-·· 

.. ,.,, X-:~>~,:. 

: ~e:: 1: :c:~:e ::~:~ts~~~ n1~; ::::~:e:: :m:~:: :~\~t:·~ i'i:ff ~ó: x :~:: = 
ci6n de ~u ~c~~,Y9,oj\f~}t~ci~1c, ~.~P,i~:ff'; ·••·• ¡!;, ;~;. '.'~' •:<,;~ ~f;. ·.·· 

;;'.;;;;~;.i'.'.i~i~~l:i~l~lillllf ;¡~~~;;· ;'.:'. 
una empresa., -. ª!31_:-c_om_o. '~la~~_Caus~·s-rq1:1e·{~_án_·;;.ol"._iginada_e,~tal~S v'ar.iaci.Q. 

nes en.'ún·· P~~í~~cif(;:%fr\t~\~~~~~:,~;tf~~'.;~~}~~i:.·~~;'.~:. ~;\;:•.:,· ' 
Los Est8dos FfnarÍ.é{e.ro·~· Secundarios, conocidos también ··como 

~:::o:~~:::¡::~é~~::~. :~<a11á!_iz,a~nEu~.'.'f~#~t~~d,.,i,:~~:~~.~ad~~ .d~ un e§. 

, ',¡ '··. • • :·,·., "(. ':' __ , ," 

Del Balance General, ·serán se"cun·¡~-~.¡·~~·:/:'\;:,:· ~~·· 

a) Estado del movimie~-to' ~e· c.Üé.~ta~' de :~·~-~'.~~:~ávit 
b) Estado del movimierito ·de ~.Uf!:~-t·a·S·':d~ .. C_ap_.1\:.-a1· con"tablé 

e) Estado de Origen y Aplicic{óri" d·~->-fO'n'.da·~;~-~tc: 

Del Estado de Pérdidas y serán 

secundarios: 
a) Estado de costo -de ve~·ta·~:;~:.~'e·~'a~·: .. ~~. 
b) Estado de cos~o.' de ~~o~,u~·ci.·óri: 
e) Estado Análitico de"cost"os ·d·e··. ventas, ~Admi_r1:is~~ación, etc. 
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Del Estado de Origen y Aplicación de Recur~os, serán secundarios: 

a) Estado A·nálitico de, ori.gen .·de .recursos" 

b) Estado Análitico ·,d~:·:·.~pi~.caC.i~~·:~~e .~~~~u·~~o~·,. etc. 

Estado del N~vimÚnJ;,~} 
d~lldor 

Estado.-· 

la ti vos ·a~·_úti··~ eJ ér'éiC10°:: de te·rmirüfd0 ;'·~'.-( 
"'" . .:.: ·-· :; ·:-,": . ~:.: .. _:;-:;:;· ... ~~¡:~-,/·_:\~~~~::-·~i!·'._.:r»·. -. 

Est~do .d~:.;;~,t.~,t"~~~[~~~~·i;~·fi.~:~t~é?!.'.Fº?dºª'· 
Estado· ,financiera·::_que..,'nosi:muestra los, orígenes de-1 :O.um:era~-io o 

::::~t d: '~Íftfi~.r~~}iXtiAfü~>ª ~pÚc~ción de los mismos. en un 

>: .. e~}.':-~: ''.·'.';;_{:·:;.:,;~-;,;: ,•," 

ES tadO: · d·~ ~· ccJ'~ ~'~,:~·d0~" • .,,/'e-·t;·ta'~·.:. NE!t'~s·': 

E~t.ado~. f'i~:·~-~:~~.~·~·i;·~~.;~-:~·:~~-~:'.·~~·~-.~.t:I-a? l:ó· ·que cu es ta_ vender determin'ados -

art'í¿u:ioS: .. -e·n·~c";Ü~·;1·p;~·~i.6\J~\:~:/~'j ¿réici~ .determ.ina"d~-. 
~~·:· ;,;.,33 .. s.::<: ... ~;)1-' ,. 

Es ta do de'' Céúitii:: dé'' Prod úcc'ión: -. · 
E;·tad~c.-.fi.na'ñ.Cie~~;:~=~;·~~~;.:.-~~·é~t'ra lo que cuesta ·:p·r~d~~~·i~.: -fBbr!. -

car o' .e.iab~r~·~:. d~'te·~~Ínados ~rtículos en· un ·pe.~íá'd~·.' o ~j·~r·~iciO -
dE!.ter~ióa·¡io ~·: .. ; . ··-"- ,) ~ . 

. . ' ·-' 

Esta~~ .An~ii~ico de cristos de ventas: 

Estado fi~~ncie'ro que muestra en forma detáll0:da: J'.~·¡>¡~:t:'~·~:~.~c:ió·~· -
del costo de_ ventas de un período determinad.o. ..,::;:.:~··~:>,,-• 
Estado Análitico de Origen de Recursos: ':'.;~.'.(';:·.~~; :".2·• ·.·.·.··.º 

Estado financiero que muestra en forma detallada el 'ol-i8en ·J~:j~~ rec'Ursos ob-
tenidos en un período determinado. '~·· :, ·j,:;·~ ·:·· :· : . 
Estado Análitico de Aplicación de Recursos: .. _. _. . . " 
Estado financiero que muestra en forma detallada_ 1a·: ~Pli~aC.ió~·- de 'f:.~cursos de 
un período determinado. - · · , 
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Los Estados Financieros Norínal~s,_·so~: aq~~ilos es~ados f~~ancieros 
básicos o secun~arios cuya info.rmB·cióÍl .C~r~.e~p_o.nd_B a·_·-,·~~ neg~cio en 

'.::,:::·:::.;:~!fü'~l~ii~!t~~J~f ii~f ;ñH}:·:; j::::···'·· ·· 
8 >.:~.-.~ª~.a~c_e~~Ge~~-~:8~/: .-~-~~~'-, _.:j)(·~ ~.:~:~::·:·:. ~:~( ._, .. 
b),·E~t:~,d~'·'~.~~ll;d~ de·.·C~en~a~ por Cobrar 
~) li:.\~'c!~:~Fa';H~~· ~~?At~1~·<r;:iú~ !ii~~·1ti:i.~;:etc. 

'"',"·.:, .. ::.v_-.·,.·"-' ,,.~-:~¡;'.-'},\·~·¡ '·;:~.·'· 

Los EStados r'i.~all~1Hó) Dtn·;C1l~j!W ~~J<;iia~(ci~é¡,r~~~ni:~ri info.i: 
mac t6n::_. c"or~-e~ Po~~'i°~n ~:~ a'}·~·ri~1:~:~~-i~~·~·;{6 .~:j'~~~:~i;¿j_º,~\·d·l~·~~ín"1n·á·d·~·-~ por -

ej emplp: 
;.' .. ·.· ,-· . .--_. ':·: . .- :.,,> .. < .:~~,,~;._(·{i.>.~:·: ·'.·:-··; ':_::;; "/»:·: 

·.·,, : ;.\. :~·:;~,'.;_ ·.·:;~~,,'. ... _, ;~/' . ·:- '·-·< ..-::;:_,: 
· a) :Esia'd~ de Pérdidas! y G;;na'~'c'iás. ci :):ci6: ;dé Rdos . 
. ·b) -~, E's ·t·~·d'~ ,. de c.~:s. t:~.~:_-d~,~~y_e.rit_Bs_;~·N~.t~S "::_..¡ .. :. · 

6>'',~Est~-cÍ·~ 'de C~sta.·de·:.:_~~9_él_ú.~CJ6~;~;~<-
:-:.(if~E~.-f-;d~ ::Án¡l:i-t"icO ;ci~:-~.-coSt\)~~~;:de·.;_\i~·~·tás, - e'tc-~·: 

Los Estados' ;-¡:~a~'~:i-e.~-~~ ;E;~·t·á·t:~,~~- :.'n:i-~,~~:¡¿,~~·-:-:::~-~i;~.:~:~,'~é~-~-·:ó:~ q,"ue pre­

senta~ en·-p··r~"me·r; t~r~ino- infO-rmac.i'oh' -a :~~--~_,1{_~_:.·:~~~:~_":-Y_;-~n--.--~~-g~~do- .té~ 
mini:>, tO f ~-~·m·a'Ci o·~·. :~·or~~-s¡iond_i~~·t·~.>:~'·.::~~ · JJ~~~í~?-d.~~,~,~·~,~~.,~~~-¿~d·o; ~'.~ p~r .. -

,,.... "'"'/'" 

ejemplo: ··', .. ·>' .. '.. ··<·,, ·· _ ·, ._::·.";::;_·.: .~;:l(··~~-c·~.~: , ... · .. :.?<":'·; 

, .... , .... ;,ii.'.1~;¡ •;:!;ijJ~¡¡;~:.;,]jf f ;;~~~¡~~ti!;S:~~·i:i::·· 
s~n,tan ·i.nf~:~rD~c·;f.6~': en' -primer-;>lugar, .correspondien t.e-··a>un: ej ercic.io 

y en s·e:gu~do. :l:.tiB.~~ · i n·f~-~~,~~·15·ri~:·::\i· i_"~~íi.:~~-.}ij a ~<.:p_~,_~->~j~~·~p~~,-~-
,:.:. BS· _.,. •c:c :,,.,'-. 



a) Estado Comparativo de Ingresos y Activo ~ij~ b) Estado Comparativo de Utilidades y,Capit~l Contable 
Los Estados ·Financi~·fo's··-.·Siri.~éti·co~, ~~·~ las:- qú.e -p-éesentari-·.inf orma­

ción por· grl!p~s ·o .có~c·~·~~o~:, , ~_,s :":d~~C:ir.···;·:- pr:~~~~.~-~~· ,~~f?:~~ª~-~ón en -forma global·. _ ,::: ·:\; 
~j .. - j:·;--:\"; '.;: _: '·, - -

Las· Esta.doS '.F1~'a:R.cl~r~·s·.;~-n~'t·~-ifB."do·~,; ;-~-~-~-~~~-~·iari~ ·i~ic~/~'mB~"ió~-~- en _forma 
análitica. o;po;:m~n~fi~r,1,a,:,\<,:,:< \,, ,,. ~.: ''.; .··.' 
Los Est~dos Firi~ncieros''simpl~~~ ú~~ ;:~;;,a~Ü se '': ; ' . 

:~~::: :'.:'.;~·~~;;:~! ,:1~~~~5?¡;~i~¡¡:f~:ii~:iít::i:~:::· . ::.: 
ralffi~n·t·e :d·~ :~¡~l.:~~~~.:~::-.-~-~~·e'~j:'~·f·~;-;:: :.;--_,. · , -';" 5>' /5;:- .. 

--:-1,--..··· C=\.'~-- '.-.. "';~ .. ~·::~:"'-~:···:-::'·;'.",'·: ·", --· 

::.:::~·~~;:::F:~::~;:::·~·:!::~:~:i::t:~::::n.~t,:~::'.~:~:r:~;~l~~;:;!~: 
Los ~stados Financier~s Histó~icf~ ~· Rel!'ies o~¿tÜ~i~s"~; ~'onl~s 
contienen .informació~ precisamente al :it.~ ·.de·:,~~u~:¡:p·~-~~·e:ith~'ció'~ . 

a -

que 

. ·'.··< ··.·.~:: ·r,.-

Los Estados Financieros ProyectadOs o Pi-o-.For.ma"~~, ~-J'~';·~~~~·d.~S. o 

Predeterminados, son aquéllos que cor.re~-pon·d~·ri-··i{ fe'Chi~- o 'p~ríodos 
futuros. 
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RAZONES FINiNCIERA~ 

Exist'en varias···metodos· de análisis fi_nanciero, 1~·s.·_cual~s- ª.?.ª té.s, 

nh:as que se utiliz'an Par·a sep8rar ·y".c.~n.oce'r·.)as·:<-e~em·e;n_t·as ·des 

crip ti~~-s· ·y·'::nfi'ffi~'ri~O-s .·_que i_nte81".ª~.- e( cO~ t:~"~-~-~ ~~- ·10~ .. -.~-~-t:~do; 
financieras·. -.. \ _ /:/ ,-~~;i ,. 

Tom~O-dO como ba~e 18 técnica .i~· C-~~~~~:~~-d{;~::~ ,:;;i·:~~'.t%~~:~~~:6-~:-~;~~:e: ·-a·n¡¡·l! 
sis ·"financiero pueden clasific~~s;~ :c-~'~J;- ~¡~u~-;~·-:~ r;;.,_ ·º;-~~,/;----;-· -­-· ·. ~-- -_- ;- :~-~:s~: -/;,. ~~ _ 1' ·; 

HETODO DE ANALISIS 
VERTICAL O ESTATICO 
Se aplica para analizar 
un estado financiero a 
fecha fija o correspon­
diente a un período de -
terminado. -

HETODO DB ~UALISIS 
HORIZONTAL O DINAHICO 
Se aplica para analizar 
dos estados financieros 
de la misma empresa a -
fechas distintas o co -
rrespondientes o dos--­
períodos o ejercicios. 

HETODO DE ANALISIS 
HISTORICO 
Se aplica para analizar 
una serie de estados fi 
nancieros de la misma = 
empresa a fechas o pe -
riodos distintos. -

HETODO DE ANALISIS 
PROYECTADO O ESTIMADO 
Se aplica para analizar 
estados financieros Pro­
Forma o Presupuestados, 

a). Proc~di~~e~~~o-~·df!·-:'p~~~i~Ot6S' Integrales 

b) Pro'c~d i~'ié·~~~:~: íl~:'R'~~~~-es :' ·Sim~i~~ 
c) Pró~'~d~~~eOt~Ct~·: R~zá.'~~:s' Está~dar 

L 

n) PrOced~mi~nto de Aumentos y Disminuciones 

·{. _.- :i)_ Procedimiento de las tendencias, que para efectos de ·1a Comparación· se puede presen 
tar a base de : -

- Serie de Cifras o Valores 
- · Sei-ie de Variaciones 
- Serie de Indices 

{ 

a) Procedimiento de Control Presupuesta! 

o). Procedimiento de Punto de Equilibrio 
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PROCEDIMIENTO DE PORCIENTOS INTEGRALES 

El procedimiento de porciento~ integr~les consis~e en la.separ~ -

ción del contenido de los.estados financieros a ·una··misma fecha ·a . . - . . . . 
correspondiente a un mismo:.período, en sus eléme.n'foS- :·a ·pa·r·t.es in-

tegran tes, con el fin·, ci'e ·p~der déterm-.fna·r .· 1a> pr~f;6·r·~··~6·n -\¡-u~'. guar­

da cada una de ellas en· re·i~ci:ó'n con·:.-el t'ó'dó~;: .· :;;(~~:;: ~ ·<·.:~·:;··· 

BASE DEL PRO.CEDIMIENTO: . <~ .''.; <<~il ;' -, · 
Este p roé:edim:len to · _t.om~_-· _c~ni~ bBse\;._~·er·_~x ~~º·-~-a-~-~-~:t~:-~~ t:~:~:~~Y?f ~·~·.:-~e ;__ 
enuñcia_ "· Ei t-o-do eS- ig-Ual-8 i~' sU~a'.'.~d-~; ;~º~:'.r;~:.~,~,.~~/-~;·;~~~'d·~-;<'d·o~·~fe al 

::d:e~:t~:º ~sign~ un valo~ is~al ~:"1?:i:~; ~,jb·';m·~~~~~;:~.j{porcie!! 
Su 'a·p.l i-C~ció;~ .-pu"ed ·~ .. e~ f oca··~~·e::::_~· . e~.:~:aJ~:-s ~ ti.-~-~~_;,~~L~~-;~.'~:'.:~-~tá i:icos ,- di 

::::::::·::::~·~:::c~::::::~;:::::~i~·~·:i~!iF~:~·::~~~~··~·~:::::::::::I 
estado an.alÍ tiéó. d'é·-. gá~toS; d~-: :~~~-t~, -~-~~/~--~--

FORMULAS APLICABLES; . ·. /.. e •· •·••• 

1) Porciento ~~teg,~al JCifra Parcial)·• .. 100• 

~'., __ >_::~, ... <.:·«:.·-.:~ :·-~=-~-~ra·_~Bas~ -_. .· 
(Por~-~~nto_: ~nt~g~a~ ~e:s.·-~~u_al_. a cifra parcial sobre cifra base por cien) 

2) FactorCo~~Ún{~ =G~iflOO B · •• ) ~ada i Cifra 
. - ·:_ ,,..· <~: .. \·· ·-:-,':(- _ z:a _ a~e , . a~c a 

-- - ,... . . '" -
(~a-~~-ó( ~~~~~~#~~~-~~---i~u_a_l __ á __ ci~n ~~o~Í'e_ cifi-a _ ~nse. por .cada cifra parcial) 

·• ~ -, - .·--.;. '-_·,": . .. _., 

!) P.I. =(g{).lbO 
2) F.C. ·(¿if 
Cual qui e~:·· f ~ ~-m Ü~a·:)> ~~~-d~---.. ~·~·.~:~.Ca'~ ~-~_:·::::tri;~ ;¡_-~!~-t~_~ame~ i: ~ ·,· ~ · .d ~- t e:~nli n_ad a -
clase de·. ~s-tad o·;. f.in~ri-cÍ~~·O 1/.~; ~1r{~ e~b~ ~g-c,·. ·e~ ·:1a· p.r&.c t1c·a · 1~.-- .Primera 

se emP1e·a .en· ... ~~y·~·~··:·~-~·op~r·c~~an pa·~~··:-:~e-~t~do~ fi.·na~c1~r·os si~tético's 
y la segunda. fórmula ·-pB:ra -~s~·~·d~~s .f.inSncieros: ·detallados 
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Los resultados que se obtienen quedan expresados en por cientos, 

encontrando aqui la ventaJ? y la desventaja del m~todo. La 'ven-_ 

taja es porque-~l trabajar con nGmeros relativos no~ o~vidámos -

de la magn:itud ~·~-bsofu·~:á de las cifras de una empresa ·y e:on ello 

se com~-~enie nl~s _fá~il~ente la importancia de cada conceptO den­

trc:>. del- con"juñto ·de valores de una empresa. Sin embargo·, aquí -

aparee~ ·e1···:;defect·o~ del ·sistema, ya que al hBblar en té~m,inos ·_de 

po-rc·i~~-.toS~~·es i
0

fác.i1 llegar a conclusiones erróneas, esP.eciálmén"'."'· 

te si··.~e ·.~Uieren establecer por cientos· comparat~Vos~ Por -lo 

que s:e:·.acOnseja este método para obten~r conélu.siones aisladas.'­

ejercico por ejercicio, pero no es aconsejable itil~zario ~i- s~ 

desean es ta blec er in ter pre tB:~lones a~.· ~·Ómpara.r .. varios ej. er'C.1.ci.os • 
. ,-,. - · .. -.. : 

Desde el Punto de vista_ dé su aplicaCión·; eSte '"m¿tOd-o ¡juede ser -

total o parcial. Será total:~i ~i. tod~;~o{~ea ·e1·~1ooi-·¿arrespon­
de· a ·1a cantidad máxima incl~id-~:··en .~~n/~stá'd·-~ -financier·~ y:,se'rá -

parcial, si se toma como ·iooi. ~·n;~, _d_~~:ici~.·,:c~P:?-:t-ü\~~_'· .o ·as·p.ectos Pª!. 
cialeS de un estBdo. f1rl~nci·~·~·Q}.?.¡~ " ' --- ::-" 

- e C ·:. ~· _"-)\·:-;:,_ ::;_.:; __ ·, ~; ''.: .·.~: .' ,: .-

CA SQ PRACTico DE ANALrsrs rrfiAÑtii~ri.tl~bfNie'ii. PROcEnrnrENTo DE 

PORCIENTOS INTEGR,ALES: ' '~•'(2;'.''.:~ \¿ '\• • 
· .. · I:dusttia~':i., iir; t:x_ } · 

:·•né1'.·~•t;~¡'df}tti~~~3~t~tni::et:ré·· de 
;;.: ·:·i .. ·i&1~~E;~·e,n~f1~~~ d~ h~~r 

1992' 

Concepto -.., .. '·· Importes 

Ventas Neta,¡: 1
'" <};;; ':\:'1.t.: .::·$: .. 'a.'.bb.' .• o.IJo. ' ........ ,:;, .. 

Costo de Ventas riéta•(i": ':: :~,J 360,000 
~·- .. :: V'·: ,·/i-:,:f.: .. ,-.¡;:··~. 

Margen so~r~:.~e~~~.E'.1~- <:: ·: 
Costó de. DistribUción' '­

Margen de Operaci6n ;·, 
Provision~~·<;~··.·~:': ~-,'. .·~ .:'~ 
Utilidad· Néta . ; };· ... . ' 

"":$' 440,000 

$ , 2c10;000 

$ 240,000 

$ 80,000 

$ 160,000 

(1) Los porcientos se determinan como sigue: 
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Porcientos (!). 

55% 

~ 
30% 

10% 

20% 



Porciento Integral del Costo de Ventas Netas 

P.I. = 

P.I. = 

P.I ª 

(~) .100 C.B. 

( 360.· .• ~.ºº). 100 
. 800 :·ººº' ., 

45% 

p;'·r·~··•·= (jg~:;;:~\'1.~o·· 
P • I • = @~rig·;ggg') .1?b 

.. . ••. . . . •. : .. ·:.·.;:.'.·~.\.'r .•.. ;. . ····.·.:.\ · .. · P.L·. =• . ::.,;,:: ., 
Porcien to In teg~.:á¡:.~: d.~:;. c·J·~\·~·~~~~d·~/;:~i~··~ri.bUción 

Porciento 

Porciento 

P.I. :·~ c:•g;·~~·)· 2cici 

p .r. '\Clig2·~·5:.·~~gv"; í~;º: 
P.I. =. ~ ·._::;·: 

In_teg ra.~ '.\;~~-{ ~;~:~'.·?~~~:~::· .d~.;:OP.~ r~~ió~ 
. P.I. ;~.(~f';,t:'·.~)J1:~~.--···. 
P:i. =(~rig:ggg '): to.o . 
P.L ,;/ ;:[;IJ~:y • .. ·· 

Integ:~.~;.d•:;~o¿~;~f~) .. ~ .. ~ •. • :::a impuestos y PTU 
=.\.;. ··º·.~; : .-.. · 
· ·· (.ari.ooo ·) 

P.I. ª \B00,00.0 100 

P.I. = 10%' 

- 90 -



Utilizando la fórmula del Factor Constante, los porcien.tos se 

obtienen como sigue: 

F.C. =w~.) C.P. 

F.C. = (· 100 . ) 
800,000 c .. P. 

.. . 

F.C. = .00012.5 ·; C.P. 

Ahora el factor_· constante-,'se mult-i'plica po·r cada cifra parcial: 

Costo de .. ve·ntás 
. ,: ,. ' 

Margen_ s·obi-·e_., VeiitBs·--, =· 
Costos d·~ D:¡-~~-:~·{bUC·~~ri·;." ¡;._,;}',~,, 
Mar8en -¿~ Üpér·~~-i.6~< 

; . :. . '<·· ~: ...... ,, 

·Fácto·r. 
COñ"S"t8 n te -

'.oobú5: x 

·:.oooü5 '' 
;0001~5 

.; 000125 

;oooi:f5 

X 

X ... ~\·.~.: .. 
Utilidad· Neta · 

.- ~-: .·. ' ; ! 

-:"::>~~~ ·.:· . ·:·. 000125 X 

Cifra 
Porciento 

, ParciBl 

360,000 45:¡; 

440,000 55:¡; 

·.200. 000 25:1: 

240,000 30:1: 

80,000 10:1: 

160,000 20% 

' .. . ... - ·.· - - . . 

1) Por cad8 $ 1,000 de>v.eótas netas, $ 450 corresi>onden.ar·coáto de lo -vendido', 
es decir, lo que· a la empresa le_ Cuesta $ 450 lo ven_de a $ 1,000 

2) Por cSda $ 1,000 de ventas netas, la empresa obtiene $ 550 de margen sobre -
ventas 

3) Por cada $ 1,000 de ventas netas, $ 250 corresponden a los costos de distri­
bución, o bien, para vender $ 1,000 es necesario desembolsar$ 250 por conce,P_ 
to de costos de administración, costos de ventas y costos financieros. 

4) Por cada $ 1,000 de ventas netas la empresa obtiene $ 300 de margen o utili­
dad de operación. 

5) Por cada $ 1,000 de ventas netas, la empresa proveé, para impuesto sobre la 
renta y participación de utilidades a los trabajadores, la cantidad de -­
$ 100 • 

6) Por cada $ 1,000 de ventas netas, la empresa obtiene una utilidad neta de -­
$ 200 • 

Cuando se desea hacer gráfica respecto de los porcientos obtenidos, en virtud -
de representación objetivamente fácil para mostrar la información, especialmen­
te a los propietarios y al público en general, se pueden utilizar las gráficas 
de Círculo o de Barras. 
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PROCEDIHIENTO:DE RAZONES SIMPLES: . . . ' 

Este proc1Ú!im'~ento: ·c~~si.ste,:e:n dé terminar las diferentes relacio­
nes de ·depenClénCfa>'éiü:é·. E{xiStE'.!n ·81 e.amparar geométricamente las e,!. 

fras de -di,.s .~·~.',;má-~<c~':ri"6ep·tb's('qúe··.·:1nt:"egran el contenido de los est!_ 

dos fina~C-ie~.'ci·s· ~·J'e~· ~:~:·~·::.·.~~:~r:e"~~ dE!terminada. 

,_:·::: ~~:~t:;-:_;f~>~;;"":r;t~·;:~. L·~·¿, · ·:," 

CONCE?º;_°:~:~ü;~;,¡y¡r10:=~:=,':< ~; •. · .. 
Razó __ n es_~;l~ .:~.i~~-~.~-"_c-~_:1-.!·.8..'~.~-~~~t-~c·a_ que existe entre dos cifraS.-(¡Ue 

~~~:;:;::tE!1t!'{ih~~~~Gi:d~~.=~d:::;:e:~~ª geométr.ica que existe 
:-,,~·~·:,·:_-·._ :~.;.- .':.:-,_· i.-~-~ 

REizone·s .:~(i-1t·m-~tic-a·s-~~~:<~·n·_>-i8s --~Ual.~s se ;ap_i'~-~-~·n. ~-·~~-~~·~i~ri~s ,~de- suma 
~ ~~~t-a -.--. •'>:·::\·-~.: ,-;_;,.~; :. ; .... · ,:-· - '·,·-·>::--

. ·· ..•. ,, ..... ,,;,.;"' ·;··-· ... _:.':_·/·::··· <:·'.'.:.):,:. 

R_Sion~~ :-G~·,~~--~~t·~·~'_c:·~~·,:) 'en,\· las.:~~-~-~ ."s'e ·:~'pfrc-a:n··_'.--ope·r.?ci"i:úie·s::,·'de .mul~i -

p_l_i.c.ac.~ó!' :'.)<~~-i.·y_~-~~-~~ ~: ·: · -. ::-.'<:·\·~.:·i'~~-:-~~/{~:?,~~~)··· 

En cualqui~/~~z&~' i,~¿·~t¿~~n ,~ós ~l~,i~nf~~'.;YJ'i ~t ¿~ llama ---
An t~ced e.~ t_e-_:_y -:'c~~s~·(:·~~~~:e .. ~? -~:-~,> .. ( ~~;; -.- :;~:~;_-';::,·~, ':>; .. '.'._:· . .:" ·, 

''<·:'"•' :: ·-· -.-;_{: :'.-·~_,,~ ~·.~;; ·:'.~:~· ,'.-', ,-,, 

··· .• An~~ce~e~.~fo~~~~~~~füii~~t."g: R:~6n •·Á'j{tmética 
Anteceden t·e '-+·"Consecuen t·e'·,= ·. ~I~~{~':{~:~~'i.tmétic~· 

.... o·- <,~,~~~-----'~,~~~~ p-~ .. '.;~:,:/; ;~~;i~~'.~~;;~~~:'.~j·-~:¿:·?-: :_:. ·~~~-~~=-~~; ... ~:~-.•. ~~~=~·~~=~ ~=· .·.;~~~,~~~ Fb~~~~~;r~'.iN;···,· 
·-~-\'.~ .• ~ .. :;e,~! '·;f ~?.·;·A\~;~Y'_~~fü·;~;§,\:f:.~\~- ·::.~··"' :: !.\:': '.;· .. : .. ·e - -, 

A1\t-~ced~n ti;;·,:: Jl'.:'-Consec~,en te~; .. , Raz6n.,,__Geomé tri ca 

-.... :.: :.:,.::.~ }.~~·':'.'~ r'L.-_;::··· > .- .. -";"··,:· ::- ~':.}-;::-~::}::y_:).~f('f,;;.: ....... -: .... ~· ,. · · ~ 
En el proced~oi1e~.~-c('·:-~-~>r._~~~-"-~-~·:·"~i~~--1 __ e_~:!~-~:_"S'P\~ca.~-~~~Bz~~e_s_. ~e~~é -

::~::: · .::::!t~,:~·.¡:f~!::á::~t:1~'.ci::~;{1tfo:1fü;:1~~g:'i:~~,~?Lq~:: -
cifras éiue de .. iO·S -e.~·~a.d,oS. f i'.na·;¡~·ie~-~S' ~;P~~~~--~·~,a·~~-; ,¿ ~--t'.~~e:rse ·:-" 
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CLASIFICACION DE .LAS RAZONES SIMPLES: 

l. POR LA NATURALEZA.DE SUS CIFRAS: 

a) RAZONES ESTATICAS Son aquéllas en las que el antecedente y 
consecuente, emanan o proceden de estados 
financieros estáticos. 

b) RAZONES DINANICAS 

-·,-~--

e) RAZONES ESTATibÓ~~Í~AflICAS 

-~<r. 
-~.-~·,. - ";:'.~/ -

d J RAzoNEs Diili1r:iieo::EsúT!cA:s 

. . . ' - . . . 
a) RAZONES .FINANCIERAS.• 

b) RAZONES DE ROTACION 

e) RAZONES CRONOLOGICAS 

3. POR SU APLICACION U OBJETIVOS 

a) RAZONES DE RENTABILIDAD 

b) RAZONES DE LIQUIDEZ 

e) RAZONES DE ACTIVIDAD 

d) RAZONES DE SOLVENCIA Y 
ENDEUDAflIENTO 

e) RAZONES DE PRODUCCION 

Son aquéllas en las que el antecedente y 
consecuente, emanan de un estado financie 
ro dinámico. -

Cuando el antecedente corresponde a con -
ceptos y cifras de un estado financierO -
estático y, el consecuente emana de con -
ceptos y cifras de un estado financierO -
dinámico. 

Cuando el antecedente corresponde a un. es 
t0:do financiero dinámico y, el consecuen= 
te corresponde a un estado financiero es­
tático. 

..:- Sa·a· aquéllas que se leen en unidades man~ 
tarias. 

· So'fi·:'aquá°llas que se leen en ocasiones en , 
número de· rotaciones o vueltas al círculo 
comercial 'o .industriaL ' 

Son· aqÍJéllas que se ,leen en unidades de -
·tiempo, pueden ser días, horas; minutos. 

Son· aqu6llas que miden la utilidad, divi­
dendos," réditos, etc. de una empresa. 

Son ~quéllas que estudian la capacidad de 
pago en efectivo de una empresa. 

Son· _aquéllas que miden la eficiencia de -
las cuentas por cobrar y por pagar, la -­
eficiencia del consumo de m:iteriales, pro 
du.cción, ventas, activos, etc. -

Son aquéllas que miden la porción de acti 
vos firianciados por deuda de terceros, mi 
den asimismo, la habilidad para cubrir i"ñ 
te reses de la deuda, compromisos inmedii' 
~.~. -
Miden la eficiencia del proceso productivo 
la eficiencia de la contribución marginal, 
miden los costos y capacidad instalada, etc. 
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APLICACION DE LAS RAZONES SIMPLES: 

El procedimiento de razones simples puede utilizarce para analizar 

el contenido de -los estados financieros,indicando. prÍncipalmente: 

a) PuntOs débiles de una empresa -. - . 
b) Probs'bl~s·an~~alias 
_e) E.n ci~rt.os 'CS-sas·~ como .base para formular un ·j'u:i.cÍ6 p~~sonai 

El nú~ero L r~~on:~· simples que ¡,Úed~n o~tene~s,e·,de'.10~ ·~s;~~dcis -

f i na~c i~ ~o~:-~<de·-·'-~-~n-a·~~~-in~~~s~· :: e.~·-: :1i_1ni1 ~S'd_O -~>~~.8.ifna;~:;'.:~~·~·::_-_S(~~if icado 

·P rá·c::·t1c\:»;_ ·a·tra~·-·::s~ri_ .º·~·i:i's una:. aP\1~aC1~-~~; ·p-a·~ _'-~_?_ ·, cfu-~--· P~,~-~:--~~~-~-éi-m1na r 
el· número -de r;~·o.ne~ -~-i~pl~~ 'debe -~pli-~a-~~.; -~1·: c;"i't'~ri~i.-~---sentido 
común :\1;e].:'.-'~-~aii~t~ ·•· · J~·f in~iendo loS·: p~Íl_t-O~':·~·-:-~ét'.~1~'·.· ,~···:~·Í"~'~ .'Cuales 

~re-t~ncÍ·~::·-,]_i·e-~~~> y ;'.-co~·· ha.Se ell · é~:~ci, ·1'i'~a-~-~-F de·, ·o'b~{~~~:~ '.·r~zones: con 
.. .• - . ·-. .. . . • . . •· Y?;,;_ :·.~ .-,_·_; . 

resu_l tS~os ··posi ti 'f~S. \'.,\~;~ ~f;'. -:··-,- ', ~-._~~'.- ;,·. 
La ·apliCac-iÍ>n d·~1···p_roce.di.mi.e~-~~- d~- raZOn'~S s~'ínpl:_·~~.'('~~ie~e .. un gran 

_va~or práC tic o·, .. ya que'_ ·_o.~1.~·n._ta .. ·:.af-,~~;ªd·-ó~.-.-~.ib_ .. 7~e'_;~_·.~,;ª.::~n<~.df~:~o.,c:~c;~:,a.~-~r:.:~~ .. t··.·,'~s::-~u:_~s _ f ina~c ieros 
respecto a lo :.q\~e ·-:~ebe'.· h~c:~r}--~l~~~~~-~ _ ti-abáj o final. 

LECTURA DE LAS. RAZONES SÍ;;;LES: ·. T ·;:f; :~,\~ ' 
Existen do,s f()·?ªi;'.P~tª2•~;t:~J;~'.ti¿:~'~.~~ff raz~ri:. . 

Lectura· Positiva,.'~-·la·.cual:{sehini'cia -~·~Jn:.·.~i· an~:e~ed~nte y se fina-
i1'~~ Co·~ ei0;c~-ri~~:-¿~-~·rif~~·>':; .... .,,_·;·:··-"'· .-.;:.~·-.. :-' .. :.-: .·'.·: <·-_, 

., '::'.,:~) "\~,-,.'.- ..... 3 .. ; >"" >J'.:: .. - . 
Lectura .)~éS:á_t·~.y·~·;:.·;"~·e:·f~i-~~-~-ª ~o.n "~i·¿~~~:~~~~-ue~t_e y se finaliza con 
-é 1 . a n t e7c e·d €ú\ t-e~0- :--.-.~~;-_;-¡..: ;6:'.~·: ._; .. ~:-~~~--- . , ¿.' 

, Ej~~Pi~; Raz.6~ .l~':ca'pú~i de Tr~bajo 
... ~-d·r--.· ~z ~-c1·~:~ui~·~:t·e.-

Datos: 

A.c. ~ $ ~;ioo 
P.C. = $ 1,240 

RC:T ~ X 

c1r_cu1ante. 

RCT. = 3·, 100 
1,240 

RCT = 2.5 o bien 2.5 
1 
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LECTURA POSITIVA: 
11La empresa,disponede $ 2.50 de activo circulante para paSar cada$ 1.00 de -

obligacione~ ·a c_~rto · pla.zo" 

LECTURA NEG.ATIVA: · .. , 

"c8da $1.00:.de p8.Sivo cirC:ulant'e está S~'~arit'i~-ad~ ~~~:~~:·$2,s·a· de··-eféctivo y ..; 
q~e en "el ~ur'~o norm~i .. ~~-. o·p·~r~~i~h~s:.~·~: ~r~~~-f~im~n en ,efeétivo" 

-- . •.;":... ~<:'.?-". -, . <'.·-•-" 

otros bieties 

SIGNIFICADO: ,.-' ·: .. F 
Esta razón representa: , .. :·-;'::·.:·"',. ;~,~{/_·_. __ _ 

La capacidad de pago a corto plazo de~ ~a··~m~r~e:~~;':/_:~i}~-~~'.~~-~~':::_¿~·::~o-~~~02ia-.d~ 
la empresa. -- .. ·-.·."''--' ·~:·.;~;;::;t•~~·~~>:;;_~·)>'· -_;_" ·.' 

Esta razón se aplica generalmente para det~~~i~~~-;.i~~daP~~i'd~d :'d~i(~-~~~(.-de> la -

empresa, el indice de solvencia de la. mis~~,· y·:·~~·f~.'.:~~. e·~~~~i~:' ~~~·:·~~Pitai,:de 
trabajo entre otros. 

En nuestro medio se ha aceptado como buena la r~~·5~·~·~~ :2 B ·t~:· .. ·.~S'\i~·c·i~, que:--' 

por cada $1.00 que los acreedores a corto pla~o hÉlyáll: iriVertid'o·~·"cÍeb~·.:eXist:ir 
por lo menos $ 2.00 de activo circulante para cubi-ii- e~a-·deud.a;:.~·.~t~,..-~az6n ·~s 
más bien de orden práctico, no de orden técnico, ya qu~ _en .1~:.s,up.~si~~~n de-:-­

que por cualquier circunstancia el activo circulante de la ·empresa bajara de 

valor hasta un 50%, el otro 50% que quedara de ese activo circulante,: servirá 

para pagar y cubrir a los acreedores a corto plazo .• 

En virtud de que la raz6n de capital de trabajo comprueba cantidad y no cal!. -

dad, es decir, mide sólo el valor del dinero de los aC.tivo~ y pasivos circula~ 

tes, se necesita estudiar a cada empresa· en particular, tomando en cuenta todas 

sus caracteri.sticas y factores extern_os, p':'-ra poder emitir un juicio preliminar, 

ya que cada empresa coemrcial, industrial, etc., tiene sus propias peculiarid!, -

des, problemas y características, la~ Cuales se reflejan en sus propias razones, 

por lo que la razón de capital de .trabajo de 2 a 1 puede ser buena para determi­

nadas empresas, sin émbarSo~ para otras ··puede no serlo. 
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Si de acuerdo a,l criterio .del _ailalist·a, la ra.zd'n de 2 a 1 es buena, 

entonces se puede determinar el .. exCeso o ·1~sÚficiencia de solvencia 

de la empresa, apl_ica,i:iA~· la ~~-g~i:.ente ·fór-mul"a: 

menos: 

I~dice de Sol v~néi~. Real ; . ·.· ,· 
Inét'ice· de· S6t~:~-,ri~:i-~· 'dé'· O~'den·- PráCtico 

isu~1 a;- -E"X¿e··sci· '.,~- {i:·~~~:~-~i.~~:~-.-;c·ia_._ )_¡~-~,~ ~~~/~:~·~c·1a 
::_··;:~ ~·- .. . . " 

Es decir, ·cuando el indice- de :;~¡~~¡.¡·¿i:~~-~-~·~.~~-: e·s m·a-yor que el indice 

de solven~ia de orden Práct~ic-~;·«·--·~-~-.,;~-b~--~~~i~-4--:~·x,~eso de- solvencia; 

por el contrario, cuando el>'.·i~-d-Í.é-~'.-~de~;:~~iV'.~-~c'ia· r~al es menor que -

el indice de orden prác ti~-o,' -~~- :::~.b~~~/~§- .·l_n_s.uf,icieñcia de solvencia, 

por ejemplo: 

Indice de Solvenc~a ·' R~al $ 2.50 

Indice de Sol v'enc_ia dé. Ox:Clen 
práctico ·.L..b.QQ. 

Exceso de Solvencia $ 0.50 
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RAZON DEL MARGEN DE SEGURIDAD 

CA~ITAL.DE TRABAJO 
RHS =:PASIVO.CIRCULANTE 

Datos: 

Capital de ·Trabajo··,.$ .1·;s60'. 

Pasivo Circulari~e. ;'$ Ú240 
RHS = X. .. 

RHS 
·- · .. i; a6o 

.'.l •• 240 ..... 

· R~Ís ;.> .'-1; S_:/ o ;,bien 
. 

l. 5 
T 

Lect_ur.a ~~·~i~_~:v-a:;:;~.;: ~-/:;.:}-.- ~-;·:.~· ,:~ 
11 $ 1. 50 han i[lvertido>lo~, P,i::?_pi~-~-ª~~os Y ... aCreedol-es a largo plazo 

en: el ·aC't-ivo·::ci~citia:~te··~~-~ por.· 

Bcree·da~-e~' a :~o·~·t'O ~·~·ia~-~-:::.11 -

Le!c tura - Ne8a ti v.'a: 
::~ . _ .. ·-: . 

11 POr ~ada -~ 1.00~ de invei-Si~·n_. .. . activo_ ·-¿ircul"a~.~e ··de los ---­

acreedores a: coÍ'.tO p·i'aZ·a·~ i~-S · propie-tarios y acre~dor~S- a lafgo 

plazo ·1nvie'rten ·$· 1 ~ SÓ "·: 

Significado: 

Esta· raZón _____ no·s ·mu·e-stra la -realidad de la inversión-·:-tanto--de·--los 

acreedores.·a ~~r~~ plaz~, como la de los acreed6res a l~~go plazo 

y ~ropiet~-~Íos}. es ·decir, nos refleja, respecto al' activo circula.!!. 

te,,··1a fmpo:rt.'ancia relativa de las dos clases de inversiones. 
Aplicación':·.~ 

En ·la. práCtica se. aplica para determinar el límite de crédito a corto plazo por 
conceder o pÓr Solicitar. 
En-nuestro medio se ha aceptado como buena la razón de 1 a 1, es deciI-, por ca­
da· $1.00 que inviertan en el activo circulante los acreedores a corto plazo, -
los acreedores a largo plazo y propietarios deben invertir cuando menos $1.00; 
al igual que la razón anterior, ésta de 1 a 1 , es de orden práctico. 
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Ejemplo de la Raz6n de Capital. d~_Trab~jo expresando ~u fórmula 

en forma. de proporci6n~· 

Un cliente de la emprriS.B ·~,tilic.~ta· mercancías·~ i:iédita P~r 'valor 

de $ 100,000; los' dai:_O~~:' q:~-~; P_ro·P~iC:i~n.a son<los sigÚ-ientes·: .:.,._ . . - - --
Activo Circulante.: .. --~"- •.6:/io,o'óo 
Pasivo c1~~~Únte/ $:: 2io;iioo 
Ca pi tal .de TraliaJo; · ·:~ ;,:360, óóo : 

~¿: ~"~:: - -""""=J:ll::lllllli='ll:l==s· 
. ·. ~, ~.. .: ~' . 

l Qué. impórte~de·.:-merCSitcíá~ c:.pOdE!~oS Suminis-~ra·r .. 1~ s·i.~ · -~énoScabO 
de la. s~1Y~~¿-~~--~~\'.~'-~:·Pri:ci~·~d --~-~ ·P~so. __ del ~liente· 7 
Par~ ·.re·5¿~~~-e}:~:~1;·.i~;-r_~;b·{'~~-~'-·.an"~~ri~r, ·debemos obtener la -diferencia 

q u-~ - ~:-~,~~~,·:e~/~ii~~~~ t-~~-~~ .~·e ,_-~.-~Pi:tai de ·t:ra·b-aj o· menas·- pa-~i ;~- ·c·i_r_c-tii~n­
te 1 PCi~ '!:~)· qUe" ~,e.-;:·pU~~e<a pl.i,car _la siguiente f~rmula e_xpresada ·_en. 
pr~P?~·~i .. ~ñ: :·. :~-:.' 

'.'; 
p;c, = X : A.C. 

(S.i Ú ~~pi tal de: trabajo és igual a pasivo cii'culante. t~\1Íi!lto se 

r:ieceS ~ ta)PB..-r:a: ~SC ~·~V~~"_!:- c-1.~.~u,l~n te?) 

Activo. cJ:~~·~iari'~e. 
Pasivo ·circulante 

.;_!\·., 

Ca pi ta.1: dé.~'!'raJ>aj o_· 

-Datos del cliente 
absolutos 

$ 
$ 
$ 

640,000 
280,000 
360,000 

2 
1 

Sustit.uyer(d.o. c'on ~a razón de orden p·ráctico de fá.:'.C~~.-~ ·.teildreafo.9: 

c;T. 

. 360,000 

360;000 X 

. 720,00·= lX 

12o·;ooó = x 
1 

120,000 = x· 

P.C. 

2· 
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X 

X 

. l X 

A.c.-

2. :·' . ,· 

(producto de exti-enlos es • a 
producto" de .medios) • 



Por lo tanto, $ 720 ,000 será el máximo de activo circulante que debe tener en 

cifras absolutas nuestro· cliente, es d~cir: 

' ; .. 
Activo Úrc.:ilante .~áxiii.'o. $" 120·, 000 

:::~ :: -_ -6~:-~~i::it ·· · ü:i~~&~'~r ·;j~;f ~:;:.rff ·•• ;.~_-:-~ .~·~~> -·,:!:: f ~¿6-;.~6~ ·-••-- ·_ 
Capital ele Trab~Jo $3'6ó;ooo¡C' ~- · - , ,;: .:. '\$,~60,()00-

~=;,,,=~··'· -,~.;~-· ====-=== 
·.--~.'.. < :· ., ' 

RMS = Capital- de Trabajo "' 
Pasivo Circulante 

,,.. 
Conclusión: La línea de crédito que se ptiede otOI-sSi-~: á,_~·~estI-"9 clien·t~ es como 

máximo de $ 80,000, siempre y cuando n"o var1~--s~--~~~1-~i.6i{f~·~nte" ·~ lo~ demás.­

acreedores. 
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L-.., 
¡-

RAZON SEVERA, DENOMINADA TÁMBIEN PRUEBA -DEL ACIDO : 

~ s \:. Á~Tivo CtRcuiAN;E ~ rnv-EríTARros 
• '. _:---: :; . -._-.:PASIVO _CIRCULANTE 

La d if ~ren~:i~,~-~.:Ú ~'.'.~;~·-~i~:te'·~:~·rit·~·i·~c:/l:~-:ac ~iv~ ·;'~i ~·culá·~:te y !Os in ven t!!_ 

ri o~ 1 s·e. -¿-~·rio~··e~:~ccin:~.;~,ú~·~ómbr;~-.'·'de , A~·T"íV'o :'RÁP ib"O 
nombre~ -de: ÁCTivoii,nf: • iii'11íiÍÍJ:A'rÁ':REALizACION. , _-' 

·-· ¿l~j·~-- ;.~·;;:; .-,,,; ~·~ '-.. ,::::~ ;~ 
Datos: .:..~ . . : · · 

Activo. ~i r~·:~.1a~·t·e·.:,·(.Í1~:~:¡~~y:~~Ún:~-l~n~~-';i:o.~j_ .. ·· 
(Inventarios_'$ '_440;000)-- '" 
Pasi v·o .'·éi r~·~l.~;ri fe- ---:~;. <t:-·· .-

Lectura: 

R.S. =-

_._:<.; ' 

•A·.·c;•- r. 
P;C. 

R.S. = 800,000---440,000-
400;000 

R:S. = 360;000" 
400,000_ 

R.S. •,0.9 o bien- 0.9 
-1-

'"':· .. ·'" 
'$ _ao<J,ooo 

_$ _ 400,000 

X 

11 La empresa cu~~ta .con ~ -0.90 de activo disponible rápidamente, 

por cada $ 1.00 de obligaciones a corto plazo 11 o.:hi~n: 

11 Por cada $ 1.00 de obligaciones a corto plazo, la emp~esa cuenta 

con $ 0.90 de activos ripidos ~' 

Significado: >_- _ -,- ,'·"- -

Representa: la suficien~ia" o insufic~enc,ia. de "1a:: emP"r.·e"sa: Par'a cubrir 

los pasivos a. corto plazci J és de~':{~ ;'··:l~.-~ra~·5n :~~·p:~~s··~~:t~·- ~·¡ ·i~«f1ce ··-
de sol vencía inmedia tll .d~-· I~-;: ~mpi~,e~~,~:'. ''/ -.-. >-:Y·, .. ,, .-'·\\'·:.-;.~" 

~ : .. ~' "<'·'/ ,,.·.-- :':,'· .. , _;:: . .',.';_ .. ,·.-"·-,-~":¡:;i:'.~>·:>/:·./ .. ·;· .. :·::·.· :'·:>--
Esta razón se usa en ·la prác.tfca't' .. para ':~etez:-.~~na_r::.~~~·su,~ici~_ncia· o.-
insu f icienéia .de ·~a ~~·Pr.~-~·a :. kar~'.>,¿~·i(~·i-~/-:~~·s :,.~O b·~~~&.~-~~~-O~:es a e~ rto ' plazo. 
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La razón de orden práctico que se.acepta en la generalidad de los 

casos es de 1 a 1,:: es ·.decir, Por. cad·a--·_$ 1.00 de obligacione'S· a 

corto "plazo cP·as~·va·s-::-~ápÍ._d·a_s>_. fa e~-Presa· debe ·contar :Cuando me­

nos ·can $ l_~oa.· de·_·:a-Ct'ivos~- rápidos;. e~, ot~a-s ··paf~b~·á.s·i·:-'10~--,.inveri:t·~ 
rios de·· una erñires~. d:é·b:e~\tener· un·: COS"ta·::ffiáxim.o::rg·u-al -~{:~·~si_Vb· -
circlll~-áteº:·:__ . :~·-;·-~- "·.:.·- .,._,; ~~-- ::·:':·. :¡_.':-~ .. ::._¿·:·::;·:·:·:· :··:-:: .-: 

-fr·:. ~" .. ::.e~.: <- :--'":~.~- - '-:~~··., -"'- ··.:<: ~-,~·) ,;:--· 

::::::;::;::• ::;¡ ::;;;¡•¡~:1:1;~:t~;!~' jJ.i;,~\ .•.• _ •.•. : __ : •. !_ •. i_ .. l.·_·¡_ .•. :~$J_¡_f_._:_:_;'0'1.,_:_:9":o:i~ ~ 
-·~:;~;~CH.:E~::.e·.:_·;¡_~i,•.·.·,-.;_· .. :_~_·-.··.:.:.:: .•. ~.-·:··-·-~J~·.r_~f_,~!i!·t~t.? . . 

>/ . . - ·''"'' ~;lf:~i;_!!LU-~ 
:::::.:::~:;. ·::~i1.:Ji:;füi[¡i~~~\füf li~i1!'t~;:~t:;,· .... 
$ 440 1 000; -.:·ahora l bien ;'::'si',~."de's'e1i'm·o·s:','·sáb'e·r~":' e1Y:.!ihdic"e?"de ··:·k·~,~~:~'t1a··; 
aplicamos· ·1~··. ~i·i~i~~ t~:./f ó"i~;n;Úl~ ·: ~~.:~·f~ .. ;}~~~·~·i.:i ~:~\~~~\~.;~~g.¿?·~·~~'::< 

· PA~~~~N6~~6~~:~~~~}f:; ·jj~;~n~.g.º;~1~-~:~~·;mi~· •. / 
~ ~~~o q~: ts:;::f:~J:riz~1:ó~~~~{·!f;~t~~~f=~~:ventarios cada 
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RAZON DE PROTECCION AL PASIVO TOTAL: 

R P P T = CAPrÍ'A2 CONTABLE TANGIBLE 
• • .. ." •. · . ' · • PASIVO TOTAL · 

El capital. c~nt~hle- t~~gi.'.ble · ~~ · d~termi~a somo sigue: 

Cáptt~l. sci~i~l Pag~do 
+ Superá~i~-,: ~". · ·> ·.· 

. Capital Social Pagado 
- Déficit 

-
1 A~tiy_o~. Int~ngibles - Activos IntaÍlgibles 

Ejemplo: 
Datos: 

LECTURA: 

Capital Social Pagado· 
Superávit -

ACTIVO INTANGIBLE: 

Patentes y Harc~s 
Crédito Mercántil·. 
Gts. de Organización 

Pasivo To tal 

R.P.P,T. = c.c.T. 
P.T; 

$ 75·,000 
$ 125,000 
$ 50,000 

R P P T = 1,800,000 + 550,000 - 250,000 
• • • . . ··. 1,500,000 

R.P.P.T.= 2,100,000 
1,500,000 

R:P.P.T. = 1.4 o bien: 1.4 
1 

$ 1,800,000 
. 550,000 

$ 250;000 

$ 1,500,000 

11 Los propietarios invierten $ 1.40 e~ la _emrpesa, por. cad.a $ 1.00 de inversión 
de. los acreedores 11 ' o bien: - - . 

11 Cada $ 1.00 de los acreedores de la empresa e~tá; g~rantizado con $ 1.40 de -
los propietarios de la misma". 

SIGNIFICADO: 

Esta razón puede significar: 
La protección que ofrecen los p:r-opieta~iós.·a _los act:'eédores 
La capacidad de crédito de la empresa 
lQuiénes (propietarios o acreedores) c.ontrolan · 1a. empresa? 

APLICACION: 

Se aplica para de~erminar la gar~ntía q~_e- Of~ecen lo:::i propi~tarios a los acree­

dores; 'asimismo, para determin'~r la·.pos!Ción ·dé .la empresa frente· a, sus propie-

tarios y acreedores. 
- 102 - . 



La razón de orden práctico en este caso, es generalmente de 1 a 1, 

es decir, por·c·ada $ .. -1-~0'6 '.de inversión"de los·: propie"tarios, debe -

ha b~r .. ~ºª ~n ~~7 ~ió~·.:_:_d~;· ·~ : ~·\o:a·: ~.e--.. ~.~~· .. a~_r'~~:d~·~·~·s ~~. po~. · 10 . ª.·~ ~'~r.io r -

po~emos._ ·.de.~ir:~·:- .. ~·u.e~.·.·:~i_:··-_:~i~.~-go--:.'~Om~::~:.~.' ~.~r :los. ~c_re·~~o.~_'~~ :-~~ _._d.~be ser 
mayor ·que :·.~i . r¡e~~~·;c._-t'~~~dd\;~-~-:;.1~S-~ pi·~-P¡-~ta~i_os ··,'.d~ .'_1~ é;p~e-sa. 

\'.~~!:~!;~¡::¡¡;:t~~~?~~¡~~itil~;;{~~1¡~111;,~~;~;:::'. 
.. , i ~ ::;:·: i~'.:j6ci~::i-~;f~,~:;,~:~;:;};it~~i,~' ~~~p;:;2 s~iif f~~ 

.º;~-:·-.-~,-->- ;.b:. ,-,_,. ~.:-_--.(:;~:, ,·,;.;,_. -,;J'.-~~f:~-~·ii·E~'<r< '-~~\··: · ~-:',_~-~ -:_$_!~o ~-40 
. ;.:~:.. ,, . '. -,_:'.~~-:,_ · ;{,.:~, ·-. .-'; ;:;·',. :·i:·-:_: ·.: _::;.:. · 1:uu:s .. nus 

... _ . ~·_:,:~:-- .. '; ~::> :' --.~~ .. :·· .. --:~~t_. .. ~:::,_';i~·<.~:~1~;~:.: ::>/:-~·:-.. i/:?¿·· .:·:~'-~~ ;.:·::· - ,,_ ·-- ... 
Si deseamos ~·a ~er.~·:.~n.; ~ ~e_.~?P r·~~o r.c:.i.ó~~·.· ~s ~~.~. ~-~'-::.~?:~~~·~ol~· de:: la'. empres a 
en relaC"i-óri _a~·:-~r~:~--~~-~~~-~~~-~)~>~,~~~.~.e~'~·:r_e~ ~--:.'h~,~~~~~/-·'18',::-,s"i&_-~i:e~.·~~ ope-
ración: -·-~·· ';< .";..·~"' 

• - ., • '., -'j;\_. 

RaZón · de prot.ec~·f.~·n··;;_i1 :;t>BS_~-~-~:· .to,taL .• 
'-/;·._·:'{;: ,<."· 

L4 
··'"T· 

Acre~-dor·~~ ._ -~i .. cf.~: 
Total - ·,· ·2. 4·_::: ~iEúl"1a·~ t'e ¡;orcien t~s .~ ·1.": teSI-ales 

'·-===· 
·,-,,,~,.--.- -

. . ( Ll)·. '. \ 2.4. 
lOÓ, ª: · 58%' ·c_~-~trol ~~-;proPie_tari_os 

( 

1 . ·. 
- \ 100 ;' 
2.4 ) 

CONCLUSION: 
11 Los propietarios ~ien.en e1 · .58%·:_..del -_:contrÓl .de la empresa 11 

11 Los acreedore~ tienen el ~2% d~i·~~~t~~l de la empresa 11 
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RAZON DE PROTECCION AL PASIVO CIRCULANTE: 

CAPITAL CONTABLE TANGIBLE 
R.P.P.C. = . ,·PASI.VO CIRCULANTE 

Ejemplo: 

Datos: . . ... 

Capital .Social·Pagado~ . ,$ ·1,800,000 
Superávit . ; " · 550,000 
Activo Iiltangiblé ·250,000 
Pasivo ,CirCulante· ·-1~200,000 

LECTURA: 

. R.P.P.C. 
1,800,000 + 550,000 - 250,000 

1,200,000 

R.P.P~C. = ·'·2,100,000 
.1,200 .• 000 

R.P.P.C. = 1.75. o bien \
75 

' ' 

" Los propietarios :i~vier.ten .-$-: L 75. e:~·',la~:e~Pr~s~· Por .'-~~ci'ei-·· $:1".oa_: de: inversión 
de los a_creed_o~~~ _a, cOrto_ plaz~ ·,'t:· ~-- o_-_·b~e~i: ,-.-_, ·. 

" Cada. S 1.00 d~ .. -~oS_~ac~e~d-~,~~-~ ~:·:~~:~--~J;;'-~i~~;o:.'~~:~-¡~;:;-:~i-~:~S~ -~~~§ &ar8n_ü~8-do - ' 

SI:::F:C:~:~ de .los propieta:t{~.e ~f:~{t~~· ·:, { ;,·.,t" 'F ¡,; .' •·'.' ~: 
Esta razón representa:: • .. ·' · · ·.-:·~~: · (: ::.· · · :.,L · 

La protección o gar~~tÍ~-·~'qú~- ~~~~-~en: i~S:-~.~opi~t~;~¿·~· -Í~s-.-~-d~-~ed~~~s· a corto 
plazo. 

APLICACION: 

Esta razón se aplica ·generalmente para determinar la. garantio. o- protección que 
tienen los créditos de los acreedores o corto plazo; las ··razones de orden prác­
tico que existen en nuestro medio, son como sigue: 

Empresas Comerciales 1. 25 
Empresas industriales 1.5 
Empresas financieras - 2 

Al hacer la comparaci6n de las razones reales contra las de orden práctico, si 
las primeras son mayores, puede pensarse que la empresa_ tiene aparentemente bue 
na posición financiera; por el contrario, si las razones reales son inferiores­
ª las de orden práctico, puede pensarse en una mala solidez del patrimonio. 
Cuando las razones reales son inferiores a la unidad, de hecho la empresa está 
en manos de los acreedores. 
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RAZON DEL PATRIMONIO INMOVILIZADO 

R.P.I. = CAP~i¡tvgo~~i~L~A~~~~~~LE 
DATOS: 

Activo Fijo Tangible 
Capital· Social Pagado 
Supervit 
Activo· Intangible 

$ 1, 260,000 
$ 1,800,000 
$ 550,000 
$ 250,000 

R I = 1260000 
.P. ' 1,800,000 + 550,000 - 250,000 

R.P.I. = 1,260,000 o 6 bi .6 
2, 100,000 = • 0 en T 

LECTURA: 
11 $0.60. están inmovilizados en inversiones perlnánéntes o· semipermanentes de cada 

$1~00 .:d1(patri~onio _de-la empresa 11 
- , 

11 De ¿ada $ ··1.00' del patrimonio ·de la_ emp~esa-·$ 0.60·:~stán inmovilizados en i,!!_ -

v~:r~i~~e~ d~~ actiVo fijo t~ngible -~, 
SIGNIFICADO: . ' . . • 

E~t~ ~~z6np_n~S~'i.nd'ié:á la pa-rte reÍaÍ:ivá ·del. ~~tr·i~~~i~:.·;~~ la--empresa que. se en­

cuen~r-~ -i~movÚ.iz~dÓ en· inversione~-- de· act~Vo_;_f~jO\fa·~'g~bl~; .:-~ .b:Í.en,. Cuá~ ·ha Si 
do -el orígén de las inversiones de act~vo_·:.fijo_~ ~~,n~:~~~~~·;_'.·e~.~·,d~c~~-,- ~e·._qi.ie recu.!.. 

sos se ha valido la empresa para financiar_ sus :inve·r·SiórieS :·permanentes o: semi -
;,.'-·' 

~:~~~~~~~:;~ra determinar la parte d~l p~t~i~~n3~~e
0

se encuentra in~ovilizado 
asimismo, para determinar de que recur-Sós--diSi>us~ :Ía_ e~~~eS-~ para financuar su 

-~;- ·:·--
activo fijo tangible. 

EJEMPLO: Raz6n del Patrimonio In~~vlli~ado = + 
Excedente 

CONCLUSION: 

'• ·,-.-, 
.4 

-1-

11 De cada $1.00 de in'V"er's160:-·d~~~j_~~::·p~¿,·¡,i~Í:~rioS, $ ·a.40 han sido destinados a -
formar parte del cap·ü:al; de-:;_ t·rab"aj o!' ., 

Las razone~ de -~~deí(·~~á~t1~~f_._6~~Sid~r~~~f Como'· m~xim~. s~~~ 
Empresas comérCiá~~~ ·>:61_' :Y -·~presas _Industrialés .75 
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RAZON DE PROTECCION AL CAPITAL PAGADO: 

R.P.C.P. = SUPERAVIT 
CAPITAL SOCIAL PAGADO 

Ejemplo: 
Datos: 

Superávit $ 550,0DO. 
Capital Social Pagado $ 1,800,000 

R.P.C;P. -~ 5SÓ;OOO 
1,800,000 

,. Í< .~· 

R.P.C;P.;".' 0;31 '.31 
l 

LECTURA: ;· :~ :-::,·· 
11 La empresa ha logr8dO .aportar:..$ 0.31 Bl ·capital pagado de los propietarios, 

por cada $'LO~. que_ han aport~do _los socios o accionistas 11 

11 Por cada $ 1.00 _que han aportado los propietarios, la empresa ha logrado -
aportar $ 0:31 al capital pagado de los mismos 11 

--SIGNIFICADO: 

Esta razón nos puede indicar la protección que ha logrado rodear la empresa al 
capital pagado de los propietarios; asimismo, nos indica hasta que punto la -
empresa puede sufrir pérdidas sin menoscabo o merma de capital social pagado; 
también , nos indica la política que ha seguido la empresa en relación al re -
parto de utilidades. -

APLICACION: 

Se aplica para determinar la protección de que se ha rodeado el capital pagado 
desde luego, que el número de ejercicios que tenga de vida la empresa es un fé!E, 
tor importante para establecer si es buena o mala la protección o margen de se­
guridad del capital exhibido 1 es decir, una empresa que tenga varios años de v.!, 
da, más sólido debe ser el margen de seguridad del capital pagado, que aquél -
cuya empresa tenga pocos años de haberse constituido. 

Otros puntos necesarios para formarse un criterio y llegado el caso un juicio -
personal, es conocer el importe de las utilidades de cada ejercicio anterior y 
el importe que de éstas se han repartido a socios y accionistas. 
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RAZON DEL INDICE DE PRODUCTIVIDAD O RAZON DEL INDICE DE RENTABILIDAD: 

R 'I' p' = CA~i~~iD~~N~~~tE 
Ejemplo: 

Datos: 

Utilidad Neta $: 
Capital Social Pagado $ 
Superávit $ 

R.I.P. 

R.I.P. = 

R.I.P. 

':;:\,, <::·.·'"· -.:-­
': 1,200,000' 
8;000_,000 

0.15 o bien 

LECTURA: 

.15 
1 

11 Los propietarios de la empresa obtienen $ O .15 d~ utilidad o beneficio por 
ca.da $ 1 . 00 de inversión propia 11 , o bien: · · - · · · · 

11 Por cada $ 1.00 de inversión acumulada· (capii:Étl paCa~o,"_~ás'>~~p~rá~it) de_ -
los propietarios, se obtiene $ 0;15 de utilidad ci beneficio", - · ,., · 

:~~:r:::~ nos indica el indice (porciento) de produc-tÚfdad~qu~i~:L~ce lB -
empresa a los propietarios de la misma; ·de a'cuerdo :cOn · ei:, eJemplO'i ~·e1·:1ndice -
de productividad será de: ·· ·_"-~-;·-~ ·. ::_~;.{~~-·~,i~'.i~::·~~-::~~:~ __ ;·_:-~:<.~. -_.;_ :_ 

0,15 X lQQ =-15%·--

APLICACION: 
'"t~~~~;. -;y 

' --~~~ :~:~: .. ;,:~. 1: :~;: :;;\ '._;. '.' ~~ ,;' 

Se puede aplicar esta razón, para ~e~~~nJ·i.iú1l-: el'-::Í.it.~~~·.~:-:'.4~~·:p_~~~~~~~Vid~d de: 

1° Los propietarios cuando todos son .-.s~-ci"Os·'. o: a¿-~i~~i~ta~ ::~'~di~·a~·ios_ .. . , 
2° Los propietarios cuando existen ·~ocios o a~cionistas ··a·r_din~~io·s.: Y_ 'privile-

giados. · " · ·· · .·,· ~ " , 
3° Los acreedores a largo plazo 
4° Del negocio en general 
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Para determinar el indice de productividad, cuaíldo todos son 

socios o accio~istas o"rd.ina.rio.s, :se aplica la·.·siguiente fór­

mula: 

( UTILibAD ;~ETA\> •.... 

\: C~~ITAL •• C()~;AB~.~;)l;º.0 

Si demmos co~:c.~~:eí·\nd~ce de ¡>rod~~~¡~Ídád c~a.iuÍo exÍl'. -
ten socios·-~-~ aciri'i.o·:~-Í-~t~~~·-· ~o~d1'~:a .. ri~ 'y- :P·.~:i·V.{~.~gi~d~~.~· se. ~pii­
can _las_ s1g··~1e~·~~e.S\fó~~.:~1~~i 

Indi.ce de pf:~d~:-~{i·v:id~·~ .. ~d~- 'Ac~:¡~ni~·,~a:~ 'oí--dinBrtoS: " 

Indice de Productividad de Accion{;t·~·~: Pr'ivilegÚdos: 
, - ':"':'; «ti:"' ':·· 

( 
DIVIDENDOS PRrVILEGIADOS·•)· :·· · · ·· ' 

CAPITAL SOCIAL PRIVILEGIADO'··.·· l~O.· 

El indice de productividad ·.d.e lo_s ac.reedo.r_es ~ ~argo plazo, ~e determina 

como sigue: 

(
• INTERESES SOBRE EL PASIV~ FIJO). 100 

PASIVO FIJO 

El indice de _P_1'._~:i4_~ctividad del negocio en general, se determi 

na como sigue: 

(_UTILIDAD NETA más INTERESES SOBRE EL PASIVO FIJO) 100 
\. CAPITAL CONTABLE más PASIVO FIJO 
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RAZON DE ROTACION DE CUENTAS Y DOCUMENTOS POR COBRAR DE CLIENTES 

VENTAS NETAS 
R .e.e. = PROMEDIO DE CUENTAS Y DOCUMENTOS 

POR COBRAR A CLIENTES 

Ejemplo: 

Datos: 

Ventas 'Neta:s dé.i e·jerc-icio •••••. 
Saldo Inicial~e iu~ntas y •••••• 
documentos por cobrar-a clientes $ 
Saldo final·.de;cuentas .. y d6cumen­
tos por cobrar-·a· clientes· .••• · ••.• 

24,000,000 

6,000,000 

2,000,000 

. 24,000,000 
.R.C.C. ·=·6,000,000 + ~.000,000 

LECTURA: 

2 

. Ji • e . e. • --~2~4~, =º=º.,.º~· o,,.o~o,,,_ __ 
4,000,000 

R.C.C. ·.; 6 

0 Seis -veceS .. han cobrado las cuentas Y.-docu;m~Oi:os por ·cabrar_.medias 
de· cfiente.á en 'el .p.eríodo a ·que Se refieren las .·ventas ""netas "--~ o 

".· .. ;, .. '·. ·: .. 

" Las cuent8s y documentos por cobrar :~<::c~~·e_n'.~-~~ ~:~:,. ti:a~ :recup·~:r~do 
seiS v·ec·es' en el 'ejercicio_ a· que:. ~e: refier~n,'.Ja's .'venta.S,: netas" ... 

SIGNIFICADO: ,;3·.; \.; .. ;."; .. ~:. ·:· · '··· 
. . ; ' - ·.: - ': :-. •\"~,~'.!- -.:'~~:',;;'.:,··~\_::;::>~-~:~--~.-;·~;:-.·~=,: ·--;"=~·;_,--.' -~. - -·· ¡' ·. -· 

E_l .núme"r·o~.:·d~ :veces que se·.r:enueva -el"_p_r·~-m·~d.ió:·_,~:e_~.-él~én_~~s:::~e.-la em­
-presa¡ es .decir·, 'el ~Cimero de veces_ que"':s-e'·.c_omp~eta,--~l.>,-'cír.~t.ilo come.r. 
cial en el periodo a que se refier"en-las· VÉ!nta'~ ;neta·s.r . -

"• ,,. 

El círculo comercial se representa gráficamente .~?~-~·.~~--~~gue~·. 



::;· 
' 

APLICACION: 

Esta razón se aplica para- determinar el número de veces que se 
renueva. el promedio de. clientes en un ejercicio-determinado; -
también para: con.ocer la rapidez· de cobros ·y la eficiencia de -
créditos, cOmo ~i8ue: 

Ejemplo: 

Núm.ero de día:S del ejercicio 
Razón de Rotación.de Cuentas 
y Documentos por _cobrar ·ª 
clientes 

Número de dias.-~e~¡ej~~c~~io = 36~ 

R.C .C. ,; _6 

P.M.C •. = '360 
6 

P.M.C. = 60 

Luego entonces~ la empresa t~rda ·6a·dias -~n tran~formar en efec 
ti YO las Ven tas i-ealizadas, O _bien, la. empre-SS;; tarda 60 días eñ 
cobrar el .saldo promedi~ de la~_:cuentas·y.~ocum~ntos por cobrar 
a clientes. 

j;>"< 

Si la empresa, obje~-~ de·_.nu'~~·~t·i·~':'.eS't~~_df'~ .. ~ ... \'..t:ie_ne. ~stablecido un 
plazo teórico igual. a 75 .~Ia!;l-, .. ~al :cO.mp~·ra'i·~~- C~!l :'el. .plazo .medio 
real de c~bros de _60_ .. dí_i;iS,_._d~.t.~r~i_n:~mo:s_¡'Cfi1E!~.-ró·~.-.c~br.os~ son efi­
cientes, por lo tan to t ·para '_c.Ón~oc~rº~ 18 ::~~fié:~e-ncí·a o a tras os, se 
aplican las siguientés ~fó.rmú1~~~~~:~.'.~:~--: . .',,;~;-~; ··:·: 1 • · 

; .. - -i- . ~ 

~~I~6~NCIA = PLAZO TEORICO DE COBROS',;'.Lf:~;rA~~k~;o REAL. DECOBROS 

~i;;;~ EN = PLAZO MEDIO REAL DE CDBROS~m:~;~s~~tt~&t~~~~St~~ CO'.BROS 

Para la mejor aplicación de la razón·. ~e .. ro~a~i~n .;_de' c_u~nt.as_'. y_·.-. documentos por 
cobrar a clientes y del plaZo medio,_de :Cobros'/;Se:'d.~be-;Obser.var·-10 siguiente: 
lº Eliminar las ventas de contado, >,·_. .:·,:~ ·. ,---~ ::}'1 ~;----";·:::~:'.·. -;:,-,. 
20 Si la empresa ha efectuado· vent8~:É(di:;~}~~~;:~·~:i~·iós··;-;.1eS:·.i:i:~ce.S8rio _determi­

nar la rotación y el plazo de cobros'•de cada·,,·clBse·.de~clientes. 
··-~. ~:j 
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EJEMPLO: 

Una empresa vendió en el ejercicio: 

$ 1,400, 000 Ventas de Contado 
$ 1,200,000 Ventas a 6 meses 
$ 1,000 ·ººº Ventas a 10 meses 
$ 400,000 Ventas a 12 meses 

$ 4,000,000 Total 

y el saldo de clientes fue como sigu~: . 

Saldo-Inicial 

$ . 300,óoo enta.s a 6 ·meses 

en tas a 1 O meses 
en tas- a 12_ meses 

.$ ;45o,ooi> 
'. $ ;-280,000 

urnas. $1;030,000 

R.c;c. = 1,200,000 
400,000 = 3 

R.C.C. = 1,000,000 = 2 
500,000 

R.C.C. = 400,000 = 1.67 
240,000 

P.M.C. =~ = 120 días 3 

P.M.C. = 360 dias = 180 días --2--

P.M.C. = 
36~.~jas = 215 días 

4,ooo.ooo como sigue: 

+ Saldo Final .¡. 2 = Promedio 

$ 500,000 $ 400,000 

$ 550,000 $ 500,000 
$ 200,000 $ 240,000 

$1,250,000 

Una vez obtenidas las Razones de Cue~tas p~( c~h~a·r·::·y>~ló_s./P_lazos Me­
dios de Cobros Reales de la empresa, -~e de~erm'in_an :-los /Pl.aios ···de· eré 
dita normales y Estándar, aplicando. la''_.fór'mula ::de.~.18.'-',mediclna :--.NúnierO 
de abonos más uno sobre dos, obteniendo: ' 

. __ '.L" ~;;/· 
:i~>:',,' Plazo de crédito normal 

(No. de
2
abonos + 

ó; l - 3.5 

a 6 
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Plazo de crédito normal a 10 meses: 

(No. de ~bono,s +. 1 ) x días Plazo de crédito normal 

Plazo de "cré1l'it~··_::~·o'~·~a{;··~' ;:,·12' meses: 

Cº. ~:~·.~4$¡;,¿¡¡;~;,;[ ,;'., .;:,. :::: ,, """º' 
·>: "'-~/ · .~,:!}: ·.-x:~~:·.--,.;l}:;:-.1··,;(r:, ::: ~:··.' ~.\~:-/ .. ~.:~===== 

Con lo - an t:e r1o·r::;·ya ',P~C>de-~,¡~·~:t~~:et·e:r:·mrn'B'r~:.;¡-~·~ ~-f ic1'eOci~ ; .. O/a tras() . : 

"'•-' ,:: ~~á.::·:,->f::)."Z }~·;; .;::~r.~: .. :~~;::·\\ :·:-¿f :'.;:;¡·, ··:;, ··'"'\; .·.;·'"·7· .· 

A. 6 

.A 10 

A 12 meses. 
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RAZON DE ROTACION DE INVENTARIOS 

FORMULA PARA EMPRESAS COMERCIALES: 

R • I. =--=pR=6""f~~N'"'Dio.;;~s"'D""EN~~"'J"":""Eii""T=A=R=ro=s­
A PRECIO DE VENTA 

o bien: 

R. I. = -""°""'PR"'g"'f~'°'s"°Di°'g~:°"EE°'I,,;~,,;vE"'ENN'"~"'~"'i"'ro"'s,..­
A PRECIO DE COSTO 

FORMULA PARA EMPRESAS INDUSTRIALES: 

ROTACION DE INVENTARIOS 
DE MATERIALES (MATERIA PRIMA) 

ROTACION DE INVENTARIOS 
DE PRODUCTOS EN PROCESO 

ROTACION DE INVENTARIOS 
DE PRODUCTOS TERMINADOS 

o bien: 

ROTACION DE INVENTARIOS 
DE PRODUCTOS TERMINADOS 

Ejemplos: 

Datos: 

MATERIALES CONSUMIDOS 
PROflEDIO DE INVENTARIOS 
DE MATERIALES 

COSTO DE PRODUCCION 
PROMEDIO DE INVENTARIOS 
DE PRODUCTOS EN PROCESO 

VENTAS NETAS 
PROMEDIO DE INVENTARIOS 
DE PRODUCTOS TERMINADOS 
A PRECIO DE VENTA 

COSTO DE VENTAS 
PROMEDIO DE INVENTARIOS 
DE PRODUCTOS TERMINADOS 
A PRECIO DE COSTO 

Costo de Ventes 
Inventario Inicial 
de mercancías 
Inventario Final 
de mercancías 

$ 18,000,000 

$ 7 ,000,000 

$ 5,000,00 

R. I. = PRO~~gig ~~ i~~~~7"mos 
A PRECIO DE COSTO 

--~!~8~,,.,oo~o,_..._ = 3 
7 ,000 + 5,000 

2 
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Datos: 

Materiales Consumidos $ 1,200,000 
Inventario inicial de materiales 
Inventario final de materiales 
Costo de Producción 

$ 400,000 
$ 200,000 
$ 19,000,000 
$ 6,000,000 
$ 2,000,000 
$ 20,000,000 
$ 4,500,000 
$ 3,500,000 

Inv. inic. de prod. en proceso 
Inv. final de prod. en proceso 
Costo de Ventas 
Inv. inic. de prod. terminados 
Inv. final de prod. terminados 

Rotación de Inventarios de ' 
materiales 

R.I.M. 

R.I.M. 

R.I.~I. 

Rotación ·de Inveritarios de 
Productos en ProceSo 

R.I.P.P. 

R.I.P.P. 

R.I.P.P. 

Rotación de Inventarios de 
Productos Terminados 

R.I.P.T. 

MATERIALES CONSUMIDOS 
PROMEDIO DE INVENTARIO DE 

MATERIALES 

1 200 000 
400 '000 + 200 '000 

2 
l, 200,000 

300,000 

4 

COSTO DE PRODUCCION 
PROMEDIO DE INVENTARIOS DE 
PRODUCTOS EN PROCESO 

19,000,000 
6,000,000 + 2,000,000 

2 

19 000 ººº 
4,000,000 

4.75 

COSTO DE VENTAS 
PROMEDIO DE INVENTARIOS DE 
PRODUCTOS TERMINADOS A 
PRECIO DE COSTO 

20 ººº·ººº 4,500,000 + 3,500,000 
2 
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Lectura: 

En la empresa Comercial: 
11 3 veces se han vendido los inventarios medios de mercanclas en el período a 

que se refiere el costo de ventas" 

En la empresa industrial: 
11 4 ·veces se han consumido los inventarios medios de materÍalesº:.en ·el perí~do 
a que se refiere. el costo de prodÍJcción" 

11 5 veces se: han cosumido. los inventarios. medios d·~ productOs ~·~·.:-Pr.~ceso en ~¡. 
período a que se refiere e~ costo de producción" , ,·,. -·_\ __ : .;:<- :.:·.: . 

11 5 veces se han vendido los inventarios medios de' prodUctos ·-~~·~~{~-~-d~~>~~ el 

período a que se refiere el costo de ventas" 

Significado: 

Esta razón nos indica la rapidez de la' empresa en ·efe~
0

túar ·sus· .:VentBS; asimis­

mo, la rap!dez de consumo de materiales o materia pÍ-i.ma .Y la rapidez de pr.2. -

ducción, 

Aplicación: 

Se aplica para determinar la eficiencia de ventas; también para presupuestar -

las compras de mercanclas en empresas comerciales y de materiales o materia pr!, 

ma en empresas industriales; asimismo, para conocer cuántos días permanecen en 

las bodegas los materiales antes de pasar al departamento de producción; cu@ -

tos días los materiales en las máquinas antes de transformarse en productos te.!. 

minados y cuántos días permanecen en los almacenes de productos terminados an­

tes de ser vendidos, todo lo anterior aplicando los plazos medios de consumo, -

de producción y de ventas, como sigue: 

PLAZO MEDIO DE CONSUMO = ~~~=~~ó~e d:í~~v ~e~:~=~~;~!~es 
PLAZO MEDIO DE PRD 1 N. 

PLAZO MEDIO DE VENTAS 

Número de dfos del ejercicio 
Rotación de inventarios de 
Productos en Proceso 

_ Número de dias del ejercicio 
- Rotación de inventarios de 

Productos Terminados 
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Ahora bien, si suponemos que el ejercicio de la empresa comprende~un año, o 

sea, 360 días comerciales, tendremos: 

PLAZO MEDIO DE CONSUMO 
360 .. --,¡-;-

PLAZO, MEDIO 

P·. M. e(' .. 90 di as 

DE PRODU~~ION ª. ~ '. '36 o ... ,,,,. ·¡'º>'477"5 
·• POl1'.·p/'1;·,:/> 

;" __ ..... 

,-:.~-.. t''.'.\ :·,~,_.;":, ~<;:. ,:_s:::;-6·6· 
PLAZO MEDIO: •. ~t VENTAS-'c, :c'--:-:57• · 

.. ,_..,_ - :--.. 

;M.vX 72 dias 
. - .~ ' ' ' .... ·."·, 

Por lo tanto, ·.la 'tnt·e-rP~e_taciól(_Ser§ ·éC>nio -sigue: 
. :·,·-.·· ,-, . .' :·. '.·-:".:· . -:>>.: ·~>::-:. '· . 

n 90 días permanec.en· los ffi:~te_r.i.~l~,s··o··;n·ater.i.a.s primas en las bod~ 
gas antes .de pasar al depa~t~mentci ~e:_producción 11 

1,. ,· - • 

11 76 días permanecen los materia~~~· ... en"'-1.as':'máquinas antes de trans 
formarse en productos terminados",. a··-_bien, -" 76 días es el pe= 
riada de producción 11

, o bien, -~~1 Para elaborar los productos, 
la empresa tarda 76 días 11 

11 72 días permanecen los productos terminados en los almacenes an­
tes de ser vendidos '' 
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RAZON DE ROTACION DE CUENTAS Y DOCUMENTOS POR PAGAR DE PROVEEDORES 

R.C. P. COMPRAS NETAS 
PROMEDIO DE CUENTAS Y 
DOCUMENTOS POR PAGAR 
DE PROVEEDORES 

Ejemplo: 

Datos: 

Compras netas del ejercicio $ 8,000,000 

$ 2 .. 500,000 

$ .1, 500, ocio 

Saldo inicial de cuentas y docume~ 
tos por pagar de proveedores 
Saldo final de cuentas y documentos 
por pagar a proveedores 

R.C.P. # 
8,000 .~~ó' .. 

2,500,000·+·1,500,ooo: 
···2 

R.C.P •• "' 
• .2·,oao·;oocí:: 

•. - .. ,; . ., '·.:.,,>" , .. , 

R.c:P.•;~· •}. ;; ; 1{;;~;:,) 
LECTURA: .. e• ;'. {: .•• ~~; ;;ffr_'.¡y~<'.~·:,,),1·<, ·· .· ,, .. , .. • 
0 4 veces se :han'.:p8:g·a~.o-~)'aS'~:cu_~·~-t~~:··;Y.'.:.:_~oc_u~e-n_t~s.-.P.or«_paSar ·a P,,ro~ 

veedores : en ~el:<períodC:t',·S·,:~Q-ue~~:S'e",~réf ieren"··1as'<compi-8s': ne tas. 

!~:¡:~1~¡!~it:~J:ii~~~~i!:il~I~1~~1i:J:!Ú:;·:d:::~ 
Es ta' r_a_z6n ::se-... apl~·~a·:·PBr~>.-~e~·~r:m_iJ.1:ar·' la·-·~rapidEiz o' eficiencia de -
pagos d_e:-18:/ em'p_resa';_~·'pa_ra;-~·-es'tud.fo-fdél }¿·~P,'~t.B~'.'.·'dt? ·:trabajo; capaci-
dad de P?SO_;· __ ._·~-~·~.· '.~:\·. ·:.·~,;.'_:,;.;,_ 1 '..:.~:;·~~-~f~)'.:·:. ,','- . .. (. 
Si se 
CD la 

desea .-con0Cer·:·e1.;·;·p'iá-Z_O '-~::~'~i.:'td·~-,:·p:agos· dé la empresa, se apl!_ 
siguiente .. _fórmula:· ;:·.".;,:_ -''-,-·,· 

PLA~6-~:~~~~1~2· 'DE PAGOS = 
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Ejemplo: 

No, de días del Ejercicio = 360 

R.C.P. = 4 

. P.M.P. 360 
T 

P.~LP. 9Ó días 

Por 10 ·que··;. i~ ·e~;;~·éº~:~, ·~~~,d~:,::,_::·~n-·:~l-om~di0·-_:de·-'9a··~.d,ii~·: en· pagar a sus 

:::::::: ;¡¡; ·~~.·lfü~~~{;,f J!i1~~1~l;ii!~i;,¡¡~¡f ¡¡;,,;:fü:::.-: . 
Es _con v ~~ i_~ n t_~_:_ co .. ~ ~ª-~:~ __ r .. _;e;~~--~ p ~~~º\~e;~ i:º·\~ ~-'.·:'.~-~ ~-o~_':.:_9~ ~-;: ~-1::>~ 1 ª-~~- me d ~o 
de co b,ros -~:>ca~- ~:ei.:.:o bj ·e·-~o]'.·d~ -~~'.ijd·~:,·~;/::d_~-~-é·~~~i;~~:-;:-;~si:~l.~y~~-pi~s:a ... ;tiene ~ -
estrechez .'~ó --~~-~-;-~~~-~:~-~ '.~~¡::~-~~~:~·;~{~~~- :-~~,~-§t·f~~~W'<i~~-~·di;-;~--:;~~~-ri· i~.~:-~ro~ 
veedores; · po'r ·_ej emplO ¿·· _·,¿:.·~::_f.;·;•-_-~;::.-:,, - ·"'~~Fr.),~--~~ ,:;-;:~~>-, .. ,~,-.,::-·-'._,:f.'·. 

; .· - -,;)·· _ .. ,, .. ·'-- ,_ ... , ·,::,:·~ , ·~ .. -·.: .-.7:s:-: :-::.~;:;-?~;-¿;· ~,\~ 
;.. ;_:,<<;·;:~:{J.;:::.::~·~.~>;.:: ~,,.: . ' ' ;, } :/ ;~j:~.1,::·<::,;< 

Plaip• medi~;.;de-pagos ·.""' ·9'o dtas: 

. ''·t~ltil~:t4~;~1:·~~:'ii!!1:~i ; 
::: ,::: ·::::::::;~f l~~~:~¡¡!~~f ¡~~:1~f f~i::i;:;::::,::::, 
operaciones. . ·-· ,·,:;··- --~·,¡· ;_-·::, .-:::.:• 1 ·.·.,, .,. <:~·· :.· .. ,":./ ... : ... :· .... "-.~·: 

1,~:.:; '.·.,: .. ,'_:" ~:<·;· '"-~· . ;:r :;ic¡·~; ;, .. :.~':" · 

Pa~a ·aP11é:ar mejor.··: 1a·: ra·~·ó'n· Ci'e·.· r~"t8d~i'ó~·~:c1·e· cu en t·as; Y. :·~oc·~~~ntos . -
por pagar ~ p~-~-~e,~do~~:~;~~-_:-~'.B .·:~~-~~~-.~~i'?-::·eYi~·¡-~:~·~ "i~·-s' co.mp·r-BS de con-

tadO~ 
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¡.-
¡ RAZON DE ROTACION DE PLANTA: 

1 
") 

R.R.P. 

Ejemplo: 

R.R.P. 

VENTAS NETAS 
.PROMEDIO DE ACTIVOS 
FIJOS TANG.IBLES 

~· ... 
Lectura: '7·_:,1

, '•';i: . ..,:e· >;· 

" 4 veces se h·an obtenido>_. f.n8i~~O·~·>'é.'Q'~i"Vái~ñ.te~-· -·a· ~á. ¡nversión ~n 
activos fijos tailgible·s: .. eO:;Ei!.~."¡)eiíodo'·~o.-:ejfi!rcicio_ a 'que se r!. -
fieren .las ·venta.S.-n·et·a·tif -~:~~-;.. - :;.;_:~:o~ '--· 

Signific~do: -~ .. · 
Esta razón nos indica la rapfd,.ez·.·~"~.:;,{'.a~-'.-v·e~_tas·:de !~··empresa en -
relación con la inversión·~n· ~ctivos fijtis:-tangibl~~~ asimismo, 
mide la eficiencia con la cual· 1~· e~~resa está ·utilizando sus in­
versiones en activos fijos tangibles. 

Aplicación: 

Esta razón se aplica para determinar la rapidez de ·las ventas;· -­
también para conocer si el capital de trabajo de la empresa se está 
empobreciendo, debido al exceso en inversiones de activo fijo tan­
gible; además, para determinar si la empresa tiene presión de ---­
acreedores¡ o bien para conocer el porciento de utilidad que obtie 
ne la empresa sobre la inversión en activos fijos tangibles; por = 
ej_emplo: 

- 119 -



Utilidad neta en cada rotación de planta 3.5% 

3.5 X 4 14% ~obr~-la'inversión en activos fijos.tangibles 

'; ;'.:,.~:~· · .. \.~·:;· 
Par~ ·1a mejor inte~.~re~ación iazón~ es~nec~sa~io estudiarla 

comparativ~~rn~;~~ ,. :, y u~ ·. . ¿ '.: 
a) ~;:r:i~~~!~i~~.r0í~if;t·:~~0:~}1;;;~~~.;a ;;~pre~a rr;~ ."" varios 
b) ~i"~.~:d~I1i{}i~i~·:;,~~f:{;;3<~·i~;.~\;::.:;~:e;mpr:~a<c:~r.re~:ondientes 

.'_ ·> . . · ·->_ .. ,:-::~ ·:~~s~t ·-<,;z~~;::i~.-1:.:::.,· \t,~f:~:-~:i~.~~- '::·:~Q-: ::-i·§t: :::;,::; · ·~ ~,,, ·- :~.- · · =. '-: ~L;,~:-.-- ... >. -

En oc_~ª-~~n_e~.:-.:-.r~~~~- .. 1_.~8\ ~-~~.e-~ i.c~-;t~~- ,__¡.~m~r- ~~~.--·~-u~.~ t.ª.'._l~-'_,_d~p.~7ciación Ot' 

:: :::::r::~¡~i1~:r¡t~~;~~~~·¡i'~tt•{~~·;rt:~";'''· .,., .. · 
Es, ~mpa·r~-~~ ~-e ,--~~~~.i~.~-r~~- -::·q ~-~ ";·~;~·~··,,~-~~ ~~-.~:\:~.n.;-~.b.~j .ª.:~·e~._;·.~~a~q ~.i:~r empres a, 

es d ~ .- e.u i.d·~~:~. <'.~:i~~ /-~,-~~e'.n1'.~~:-~~~~--~ ~-~-~:~_'.:/~~~~-~;~.:·;d ~,:~ ~ -~J,~ ~--~·~,~·:-~Y~ ':._i ~ v,~ r si o n es 
altas en, Sc.-ti',Vi:>s.-~··ffj o·:;-:rt.Bn&l:bl"é'S·_.,.Qu·e ::ocas(ori8i(,e1ev·ac1ón-·· en los cos-

tos, ·por.:-·:·~ ~:ri~n (~;/~~>~~e:p_·f~:q~)~~~i'~ri.e·~;;)~·:é·g~~-~~~~\. 'r~_~S~C_h .. i'."~h:~s.~, ·_reparac io-
nes, etc., -~;ÍtÜ~~i.6~; q·u·e· -~~". ~-~:8~-10·~~~ '.PrOd~ce··~i~O-lu.ción y liquida­

ció·n de !8S 0 -~~Pr.~s·a~:.... 
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El nfimero de razones puede ser. i~imitado, y se han analizado las 

de mayor aplicSC.ió.ri e~n,, la ,ge~.·~ra.~idad, :de···,.las· ·.empresas, pero a 

continuaci6n ~e~· m·e·~ci~n~n'., laS ·fór.mul~s df:? algunas otras. razones: 

RAZON DE INVENTAR~os' ,(CAPITAL 'JiE TRABAJO. 

• INVENTÁRicis•: 
CAPITAL DE . TRABAJO ,.,-

RAZON DE 

CUENTAS. 
CAPITAL 

RAZON DE PASIVO FIJO A CAPITAL DE TRABAJO 

PASIVO FIJO O CONSOLIDADO 
CAPITAL DE TRABAJO 

RAZON DE VENTAS NETAS A CAPITAL DE TRABAJO 

VENTAS NETAS 
CAPITAL DE TRABAJO 

RAZON DE VENTAS NETAS A CAPITAL CONTABLE TANGIBLE 

VENTAS NETAS 
CAPITAL CONTABLE TANGIBLE 

RAZON DE VENTAS NETAS A ACTIVO· 

VENTAS NETAS 
ACTIVO TOTAL 

RAZON DE ~TILIDAD NETA A VENTA~:NETA~i; 

UTILIDAD NETA 

RAZON DE u::::::DN:::: A CAPI~Á¿cONT~BLE TANGIGLE 

UTILIDAD NETA 
CAPITAL CONTABLE TANGIBLE 
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RAZON QUE INDICA LA POLITICA FINANCIERA DE LA EMPRESA 

PASIVO CIRCULANTE 
PASIVO FIJO 

ACTIVO CIRCULANTE 
ACTIVO FIJO 

= ESTRUCTURA DEL 
PASIVO 

+ ESTRUCTURA DEL 
ACTIVO 

RAZON DE DEPENDENCIA BANCARIA 

'PRESTAMOS BANCARIOS 
ACTIVO TOTAL 

RAZON QuE~I·tfoICA. LA MOVILIDAD DE LOS INVENTARIOS 
',.,· .. ---·" .-

'INVENTARIOS 
CAPITAL: CONTABLE TANGIBLE 

DE LOS GASTOS FIJOS 

DE PRODUCCION 
COSTOS DE.PRODUCCION 

RAZON DE GRADO DE MECANIZACION 

RAZON 

RAZON 

DEL 

COSTO DE MAQUINARIA Y EQUIPO 
ACTIVO TOTAL 

ESTADO DEL ACTIVO FIJO TANGIBLE 

GASTOS DE REPARACION Y MANTENIMIENTO 
ACTIVO FIJO 

ENTRE'LOS TIPOS DE TRABAJO 

NUMERO DE EMPLEADOS 
~UMERO DE OBREROS 
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RAZON ENTRE LOS TIPOS DE SALARIOS 

MANO DE OBRA INDIRECTA 
MANO DE OBRA DIRECTA 

RAZON DE ROTACION DE LA MANO DE OBRA 

NUMERO DE iRABAJADÓRE~ SEPAÚDOS 
NUMERO DE TRABAJADORES.OCUPADOS 

RAZON DE IMPORTANCIA DE LOS SALARIOS 

MANO DE OBRA 
COSTO DE PRODUCCION 

RAZON DEL GRADO DE MECANIZACION 

CONSUMO DE K.W.H. 
NUMERO DE TRABAJADORES 

RAZON DE RENTABILIDAD DE LA INVERSION ( o RAZON DU-PONT) 

UTILIDAD NETA 
VENTAS NETAS 

RAZON DE ROTACION DEL ACTIVO TOTAL 

VENTAS NETAS 
PROMEDIO DE ACTIVO TOTAL 

VENTAS NETAS. 
ACTIVO TOTAL. 

RAZON DEL EQUILIBRIO ENTRE LAS UTILIDADES Y LAS VENTAS NETAS 

PROMEDIO DE UTILIDADES NETAS 
PROMEDIO DE VENTAS NETAS 

RAZON DE ROTACION DE CAPITAL 

VENTAS NETAS 
PROMEDIO DE CAPITAL CONTABLE 
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RAZON DE LA TASA DE INTERES SOBRE CAPITAL INVERTIDO 

VENTAS NETAS 
PROM. DE.CAPITAL CONTABLE 

RAZON DE ROTACION DE MAQUINARIA 

VENTAS NETAS 
PROMEDIO DE MAQUINARIA 

X PROM. DE UTILIDADES NETAS 
PROMEDIO DE VENTAS NETAS 

RAZON DE ROTACION DEL EQUIPO DE REPARTO 

VENTAS NETAS 
PROM. DEL EQ, DE REPARTO 

RAZON DE 

PROM. 

RAZON DE ROrACION DEL EQUIPO·. 

-----V~E~N~T~A~S~N~E~T~A~S~-,..-...,---,..----" 
PROM. DE~EQ ,_ DLINVE-S_TIGAéi:Oti':~ -

RAZON DE INDEPENDENCIA-nNAllcilÍRA 

CAPITAL CONTABLE TANGIBLE 
ACTIVO TOTA_L , e 
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PROCEDIMIENTO DE RAZONES ESTANDAR 

El procedimiento de razones est~ndar consiste e~ det~rminar las 
diferentes relaciones de dependencia que existe~:al~com~arar 
geom~tricamente el promedio de las cifras de·.das~o·más:~on~e~ -
tos que integran el contenido de los estados._fi~anci~~~s. 

e·, s¡·c · ~: 
~ .··,_ ··:> .-· _;<.'.·"'_.· .. ··.-·:~·::.-~.~e·~: 

Razón Estándar es la in terdependenci~.-. seo-rri~:é~1¿~;;~~~'{::~~~·~,~~dio de 
conceptos y cifras obtenidas de una:serie'-.:de~-;datOsI:de·~~em(>resas 

dedicadas a la misma actividad-. -··· ;/>:-:, 'A1"t/'·r::}:::,<";''."--· ::.·~-~~¿,_::·-

Las Razones Estándar se puede~ ·J~{~~~f·~·;r~;:;J. ·_~:d~-~~i ~;¡~~~~:{ /• 
Por el Orí gen de sus Cifras: ': e o/: f!fü~f((U ¡,;i'.{<!J ' , 

INTE,}~AS ·,} !~2i}~~~of i~·i;!~%~~~f s:~ l~:~;e~:n _ a) RAZONES ESTANDAR 

·\/~.~ • ¡/;_- ¡~~·?;-vB.r~o.s.; es~_ad-:>s.,.financieros a 
· · -~··.,:(:\di.sti~.taS_'-:f_e_ChB~ ·O p~ríodos -

.. :.~,·-: _de-:.l'a::rriis_m·a emp~·esa. 

b) RAZONES ESTANDAREX~E~NAS 

a) RAZONES 

Son a~u~li~s _que· se o6tienen· 
.con los··d~tos acumulados de 
va~ios ·estado~ finaricieros a 
l~-mis~a f~cha o periodo de 
distiritas=~mpresas dedicadas 
a la misma actividad. 

Son. ·aqµéll_as en- 18:s cuales -
·las ci_fras medias: cor_respon- -
den a 0 estados financieros es 

·.tátic~s. -

b) RAZONES ESTANDAR DINANICAS :_._·.,-.·S~n;_.aquéllas en las cuales -
las cifras medidas emanan de 

e) RAZONES ESTANDAR ESTATÍco::niNAitICAS 

d) RAZONES ESTANDAR DINANICO-ESTATICAS 
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. estados financieros dinámicos. 

Son aquéllas en la cual el an­
tecedente se obtiene con el -­
promedio de cifras de Edos. Fi 
nancieros estáticos y, el con= 

· secuente, se obtiene con el 
piomedio de cifras de Edos. Fi 
nancieros dinámicos. -

Son aquéllas en las que el anteceden 
te se obtiene con el promedio de et= 
fras de Edos. Financieros dinámicos 
y, el consecuente con el promedio de 
cifras de Edos. Financieros estáticos. 



.. 

APLICACION DE LAS RAZONES ESTANTAR: 

Las razones~est&ndar inter~as~: sirven .. de ·guia para re~ul~r la -

actuaci~~- P.r:~.s~/1_t·~·-··:,~~ ;-~-~~ ~~~r=:.~~ ! ,:.,~~~iil~.~m:~;,~ ~f.~-~~~~'.-~ d~:.~.~-~:~e: .. para 

fijar. ~~ .tª~----.f u_~ u}~~:~;~.:~ u~~ ... --:~.º,~:.~ y -~"~-~n.~·~,1: ~-e~~ r ·.de:S.a r'_~Ol~~~;· Y_.:,é_x i t~. -
de la .mis~a~ .. ~ac·~-.u_~.~~~~,.~:~ -~~'. ~~~ican;·e~:. la-~" emP·re~-~--5,_~·ome~Ciales 
e indu~~~ia~~s-~~p~~-~;;~-~~-~:~,~~.~\;~.d~~,\~ ·.· ~-._:;~-~- -.::"_~ · :.;-- t:;-~\'h ;_-___ 

1 
__ ., _ 

a) Co~t;¡bÜi.d'.fd.d~<CÓ~to'~···' '.' 

· :i. :~'~H:~I:~'~f:fi;:r~~ptr~~z~, .::: ·.'... 
d) é~~:~~t,p:~·~·~~:~~ .. ~·~M i: ·r ·.e·~,, , :· 

Las RazoneS: ·E~ tii·~·d-¡;;;:~·E-~'{~/d~:~~:~v~ .. ~--~;,~-~·i¡;.¿:~:~~r~--~-:;-~--~·~i~'~·n·~~: en ''.las -

emp ~~sa;S .;. f i-~,~-n~-~~r~-~·<;· -p~¡~~~~:·:~.f ~,~~t:o~;i:~d:e"fé~i:6·~-~J."á~ :·.d·~· . .-_.-.~r~-d-¡ ~-~s ;·· de 

in ve rsi~~,' ~-~.'C ~~:~·: -:a_sf_~i~.m~ :. -.::~'~ t'~--~'. ·r.~·~·~::e~, SO)i ·.-~-~.Y .~:.-~.t~_1·~~: ~~·ra· ---­
ef ec t"os· .'d~ :·~~-t ~di·o~~~-:~co·n6~i~¿·~~:~::~:o~··,~~ai~·~,.~~;~i. \·'é~'t,~·d'~ ~\ \, . 

\;·•, ,:;<~' < -:.:-..'.'. ;,:: ,Y'j .• :>~ .:¡:~J}• .y -'·t >'·.-..'°\;';',, 

:: ~ ~:. ~::s :_:~r:::n::;ád!:· r~~n ::~·ºff t:~~,º'.s:~!gf i::s·Je'.~::::: :: :;i = 
cio~es vai-i8-bl~S'~ Que pr-e~al~'zéa·~· ~-e·ñ-~ elf~·é-di'ci\~~~·:;: ·::~~:>~- ;· ¡;,:·,','i , , 

:; .. ~'.:"<:'.';'!--y." - --:_·r,\T: 
REQUISITOS PARA OBTENER. LAS RAZO,NiS· ESTANDAR'\l~TER,NAS:i ' : • 

1:u· Reüni r · e-~~~d-~s f i~a~.c~e~·~~. -}~~;~~~~~~-~:~~;)~.:;:~J'.:i-¡ f~J~~~~-,:·~~~~~~-:~:~ ~ 
2 u -~!~-~::-~ ~~!~~:: ~e~~=-~~-~~~-: ~~~:~!!~~::;1~¡~;~;r;~~-f:~;~4~~1:~~:~~{,~,~:-.: -~~·s~e _ P!. 

3 u Conf ~ccioha r Una_. céd ~ 18 ::.· ~-º'~:·:~··i~·~~~~·:~-~~r~·s)b;)~~-6:~-~-s·· 8n teri o res 
por el tiempo quejuzgue ~atisfac'torioC:el analista,, 

4° ~alcular las';az~~e~'.;med5,;ii;ªm/p .• ••lle~'º.I;~:~To ~el.. . . 

a) Promedi'o ari t·~é"t:itci ;-:;-· 
b) Mediana. ., .. ,•: · .•. ::· 

e) Modo . ·· · · ' 
d) Prom.ediO' Geoiñétr'1C·o 

e) Promedio ~~m·6~1cO· 
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REQUISITOS PARA OBTENER LAS RAZONES ESTANDAR EXTERNAS: 

1" Reunir cifr'as ·o r~Zanes Si~pleS -·de estadoS finan~iérOs ·.de empresas dedicadas 

a la. mis~h- a-ctivid~d ~· es: ci~Cir ~·,:qu~: los. Prod~~ta·~·: ~m:/.~-~n~ja~·, p'roduc~n .·o vel!. 

den sean. ~elai:iv~Írl~~te~·.· ig~~ies·~·-: ~··.:._-":·'.~· ~ 
2" Que .. ias·· empré-sas e~tén.:·.loc~·11Z~d~s~ _geog~áfiC~ente.:. ei(i~ · ~~·s~~ ;\:e81.6n 
30 Que' su ~·alitica ;·de··ve.Iltas· y ·créditO'·sea:~:·máá:·-o.~.nf~ri~·5[;im·11B;~s.//: . 

4" Que los:;métód~s dé re~:ist~~, cOntatiil1d~d y:··~V~luaCió~·~·~~~Ü\~~~~1-~ti~~mente. Ílni 
formes. . . . . -. ·. :(,· :~_;\.~;., -~·····::;,~,.·-· ;.'~~ . - -

5ª Que Í~s cifras c~rrespondientes. a e~·~adri~: fid~Ü~ii~-~~-~:'.diri~l~~~":¿J~;:~r~~~- - · 
: .• ,- .;- .-.:,-.. :, >·.;·-;t;: ,-;o:,-},-:._~- -á ::;;_,"-~ :· __ -:-=-''.· .·: . :_ .• 

;:u:~~:s b::::: :n m~~:s ~uales las empresas pasan :~~ ~~?~fW~: .:~rilares, -

6Q Que las empresas que suministran la informaci6n.S~Bn:~f.i~~-~~Íe!r~~~rit~ Salven-tes 

7g Confeccionar una cédula con las cif~as ;-'a .. ··~~~-~~es-,i':i~~~~~~·:~.d~}~¿~:~'J~i~s :~~té-
riores ····\ · .. :-..;··,. <; :.;., ::·. ·. · ~ '<:'-' ·.·· 

so Eliminar las cifras o razones· simpl'~~~ qu~~-·te~ia~·-.-~;:lch~.-:diSp·~r~i'ó~· ;~~·:·~~l!!. -

ción con las demás .. ·. .:>:·, .. ·-::;~>; _:~.~·-~·:'·-·_,.: 
9g Calcular las razones medias, ·por· médio : del·: : .· _ . -· .,, - -· ,,_ ,, 

a) Promedio aritmético simple_ -b) ~t~dia;Íd~ c)·~lod~: . d) Promedio 

Geométrico e ) Promedio :armónico-, 

Cálculo de las Razones Medias o 'Ei~ltá~d~r .P~r me-¡Úo. ·.del Prom"edio Aritmético Sim­

ple: 

El promedio aritmético simple o media ar~tmétic_a e"s el cociente obtenido de di­

vidir la suma de los datt;>s que se proporcionan, entre el número de éllos. 

La Razón media o estándar se obtiene sumando los términos de la seti:e ( ya sean 

cifras ·o razones simples ) , y dividiendo el resultado de esta suma entre el nú­

mero de términos. 

PROMEDIO ARITMETICO SIMPLE = Suma del valor de los términos 
número de términos 
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donde: 

representa la suma del valor de ··los términos 

representa: el valor de los ·términos 

repre;senta, el .núm'ero de tér"minos 

Ejemplo: 

Se dese·a 'detfirmi-nar:~'ia "úi.zótl' media·:'-o ·estándar-del Capital. de Tra­

boj o de~· ~a :\?'.~pr-~'~a :.:::'.1 X"_:;.~·:.·, ·~b-~e·~ie~·d'._~ ;1~·s _s~guien t_es da t~s: 

Razón simple ~·de'i':, c~-~-~t~·i d:·~::·t~a'baj?. ~~;\los» último13: cinco ej ere! -

cios :· 

.1988 
1989 
1990 
1991 
1992 

·• 2.iís 
.2.06 
2.14 

·.2;09• 
·~ 

'10.50 .. 
-;.- ·-.. ···· .: . 

' 2 .10 

Cálculo· .. de· ·R~zot?es_,..Medias. o_ Estándar · .. P?r,,_,mc:·d~o.' de: la·.)ledi~na: 

La mediana -~e. :~·~:~¡~~~-~~-:.'.~i{_s_~~-~b:~·ye~-~o ··~,~~ .datCi;~?-:·.~~~t-~~:L-d:o~_:.·-~n. -r~la­
c ión con s.u .- Va_f~·-r, ::_'1,·~·: ... rri~y~ ~-_- -~.:··_ ~~~-~-,r~ __ ·.':>··:: .V .. i~·é.yer~a /_·r· .".~~--~~.~do luego 

.1~!~¡;¡;~¡;1:~~'.;l:t!.~'.l.r.!.ll!ll!it¡~f Jt~!:~f ~!fü!:~;:;:; 
: · ·::>;~;: :"'Nam"e·:r·~·- de·- té'rmii'i'ils '··+ · i· ~·'.~'.~-~ 

Me'dia~~:i~~~ ~--.,/,r~~- ·<.~-~'< ... '.'.~:;:~·:·:··t.:f~:: .. :·;_,~~-· :.:'r.;:· · · 
\ ·> --~ ,; :;:··: . '. ::-~_> ··,'<¡'.·- ':;;J 

He.diana •· · N 'í.1< ;¡¡e;; ,, ,. /;'' · 
'' ' .·2 ' ~;. \~ : :: <:º ' ' ' 

Fórmula para ú~a+(fr~~Jd} ,~éi~~nos cl~~ifi~ados: 

Mediana = I . . , .·f. . , 
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De donde: 

I = Al término inf~rior de la clase ~ediana 

T ~1 total·.de fre¿uencias 

F =Al t~tal'de~~~r~6uencias, de .. las clases más bajas a la clase 
mediana 

e = ·A.·Í i,n·.~:e,~V~16··.:\1~·';:·cia~·~ 
f ·=· ~\"·1~ :',,fr·~·'.¿~·~,~~-i~ii:·~~:~'.';ra \-é~ias_e~; media ria· 

"'. > '" 
Ej enÍpla;: ··,;,: . ,. )X . ~:. . 
Dete·rm1'~'8i·- la. ~:j~~~~6~~::·~~:~~~~\.~";~~·~á0dtlr .~~:v~;á ;· con :los sfguientes -

. da t'Os ·=~-~-e .:~:rión '.·;~~·;_~~\\~~~-Jt'.;ri~dQ·s·~·: <Ú~:E;d~i·' .. co~o ':~·¡~u-~-; .' ·.· · ;- . 
·~<;l; .. ;'.~=.' ,'_'::;('._. _;:,-, .. ;«~~:.: .. ,~~v_,., ¿:\'.~:·. -'":,;--'-'• 

·'·'. :.t, .. 

Mediana = 

Mediana = 

B' 
.e 
D 
E 
F 
G 
H 
I 

!L!:.i 
9 + 1 .. 
-2-.-

Mediana = ... · ·10 
:-z 

~i~df~~a = ·s · 

''·º ,98. 
··· •. 0.99' 

LOl 
:. 1,04. 
.: .. i;os 

. 1.06 
. 'L07 

T.09 
. 1.10 

Por lo que, la nle.di~O·a ;~r·á la razón severa que se encuentra en 
quinto térmiOo·,'.·o .sea, la. e·~·~.r~~a .'.'E.º ·~ .. 1.os 

·Razón Me"dia O"Est~ndar _Severa• 1.05 
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Ejemplo: 

Un analista de-estados financieros d~sea calcular el Plazo Medio 
Estándar de Ventas¡ 0 para·:lo cual.reune lo~ sig~ien~e~_:datos que 
ordenados ,qu_e-~a·":_:: coffi.?·: s~gue,:. 

Plazo Medfano\_de 

De 30 a· óO:'días 
De· 60 • '9¡¡.\;úaa·• -

De 90 a· 120 días 

De 120 a:~ 150 días 

De 150 -ª 180 .:.día_s 

~~-~~~:~-~~·:_, 
/..:2.5. e.mpr_e,sas , 

·,,'.2"() ~ ~-~·r;~es-as· 

.empresa.a 

:'-.:~.!Q.: empresas 

: sJ~~. a9:-
==. :: 

El primer paso ~-~ deteÍ'mi~-~-r ·e:Ü: q~~,. ¿-i~s~~>·se: ~-ri~,~-~~-~~-a la: mediana: 

Mediana = N_; 1 :· 

'Medi~rie-=·a9 ~•l 
--- : -~:--

' Mediana = •~5 ; ' - ··- •-· • - -·-
Por lo ·que .la me·d·Í.a_·n~-::_.'.·~-~·~;~~~~~:~--~~:;~{1:~-~./~~--·\~1~'.~.'~. -·q~·e :-~~-~tenga el n.Q. 
mero 45 empezando ·a··Coritar: d'e"sde::.1a -¡~:~~,~-·se_.·. 

··:;:::~:],~~;:iRf 4, .. 
~i~d1~~ª -=)9~:~~;:i~-~-~·~'.~, 
Medi~~á ~.:'9of'.i'. ú' 
Nediána ,;.~1ciii, dÍás 

Plazo Med¡o E~-tiindat de Ventas ~ 101 días 
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CALCULO DE LAS RAZONES MEDIAS O ESTANDAR POR MEDIO DEL MODO: 

El modo es aqu~l en el cua1.·se.toma~como p~6m~~i~-·~l valor que 
entra más veces en 18: ser:le. ·.de ·:~.ér~·i.n~~.:-_: q~~. s~:-:.~~~Pª1:~.~. 

Por lo an-terior la -~~~éfn·_.me~Úa ;~:.'-~--~-t·á~-d~-~~-:~:~ .~~-ú~l.ia ci'fra o -
razón simple que ;_sé ··rep·i~e .. c.on !'lás';.-frecue~cia_~---, 

Fórmula: 

en donde: 

Ejemplo: 

S = Al término superior. de la ~:c-la:~e; .-mod.al'· 
fi = A la frecuendia de·· la é:las-e ,1n_~~_rror ·a: la c~ase 

modal 
I = Al intervalo:de ciase 
fs = A la frecuericia de.: la 'clase su~~r_i.a~· a_ .. 1a· .. clase 

modal 

Determinar la r'azón media o estándar· de ró't'a'~'i<;>n .dé -'iiiy_e1:1:·tarioS 
de acuerdo a los.sig~ientes datos:-. 

Rotación de inventarios 
término 

inferior superior Frecuencias 

De o a 3 16 empresas 

De 4 a 7 :· 50 empresas 
Dé 8. . "ª .11·, 68 empresas 

De 12 ... a 15 25 empresas-

De 16 
.. ; 

19 14 "·ª· 
De 20 a 23· 

: ~ 

La clase Hotlal .e~ de 8 a 11, ya que contiene .la mayor· cantidad de 
razones, (68); las .clases inferiores y superiores ·so~ de .4. a 7 y 
de i2 ·a 15 ~esp~ctivamente. 

Modo = s - Í~ 1 t ~. 
' . 

Modo = 11:. ~gºL~ = 9 

La razórl ine'd~~ .¿ 'esttin'd~r· ;.d·~ r'~·iación 'de inven.tarios es igual a 9. 
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CALCULO DE LAS RAZONES MEDIAS O ESTANDAR POR·MEDIO DEL PROMEDIO 
GEOMETRICO: 

:f t::::~:::~~F:;%·;::;::ª1i:!is:ii!;1~¡~iFE~::~:i·i!~.·:~:;:::::: 
tér;inos·d;; ':t;~i:~I~;:i}:~:E~? .. ~'.,·;::·f,':.,~~.·~ ¡,~·' '' .' e.e·· 

. El· ~·~~~~-'d"(b· ,g~--º-~.e_t·~~~ .. ~.~X-.r~·~~~s.e .. n~ª~-:~~~~--1:1~7 .. -~~- un._·P.~--~ceso de nivel!!. -
Cián ~-~"-:·i¿'~·¡~-~if-~~-~:~d~\-:i~-~:~~~·r'fif:~·ó·b\:·eni~a·:,·d'e{ -c~nten1do de los est!!_ 

:::s·f~~:~~fü:~-~/'!t0~P~~ftO,i'.q~;!{r~°:ivela~ los productos de las ci-
:;-:~·;.:- '·;;~-, ;,· . ''~ "-' r··,;:7 ... ~--~·,:·:; 

·::::u::.: '-~~err~:·.~l~r1.{::·~~.· ffL~s ,: 
'.prb~~df;{·b~'dm~~~i'~(, ::L',º~.·:-Ra.-x. Rb x Re •••••• x Rn 

• ., l' . . :~ .. -.· ·t 
De ·donde::>;•'. '·fr.~.·:-.·" -,;;.:: .... 

RB ... _- ':·R~;~'~l ~t~~:'i~: '):·l\ ·i:k~;i'~-~-~~~~:~·~:'._ A 
R b ., -R~~~-:¿:~: :~-im-p~"l:e (d-e·· i1~·::~ ~-~-~i-~,~-~ · B 

Re _ ~~:~~~-~t~·~~l~~.:~--~~~--,~-; ·\;;:.,~ .. ~-~~~ 7,s_~:.~c; - ~te.~. 
n Númeio~'de~:~ra·za.n6S'·.si'mplC.s _-q·ue: entran·"en la· serie 

-:·:-.:~·./·:'.'.~; ·'·'' .. ··-';_-~::,'. ;~: 

Para .. una~'.~S- e r:i:_e '. -~-~~~-~r·~-~-~~-~/~Í~~ i f'icad _~~~--~. 

Prom'e~cÍiO, Geo~·é ~ ;ico ~~,~:;·)jJ: ~-~~-.-~X , Rh1· x ; RC'· •• -.--• ."·. x 

<···.:·';;<'·~~ : . ...- ;.:. ·.' :_~ ',';' ; . 
De donde: .>s· , .. ·. 

RJ .= 10 _:_R-a'~~ri·: ~~-~~.?~:~~- ~·i:e·vá·d~ :Si :número .-de ,~·fr'~~~ºe'riCiás 
Rti = 2a··~.az~-ñ<s,1mp_1e_ ~iev·Sda ·a1-. na·mer'o de·· fr~e~UenciaS· 
Rd "" 30. Raz6ó :Slirrip.re .·elevada a·l número· d·e~· f~~~ue~~Í.a!i. 

1 

"' n 
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Ejempla.l : 

Calcular la razón media o estándar de rotación de cuentas por co­

brar de acuerdo con los ~iguientes datos: 

Empresa A 2 
Empresa 'B 7 
Empresa C · 10 
Empresa D ~ 
Empresa E ·9 
Empresa F ·4 

F6r~ula = 6 .J 2x7xl~x3x9x4 
Aplicando log8ri.~mo~~' t-é~~.~ei:n:~.s :. :. 

An tilog_'\·J l~q 2 + lag 

':-· '~'.~~·~, · .. ·,:;-.~; ~ ·~~- :::' ·: . 

·1ag. :de:"2. c-:.o.:3·010 
lag:•.de·,7 ·.=·o.8451 
lag;· de 10 .;.:·LOOOO, 
lag·; .. de· 3·. =: 0·;4771 
log;:de·9:= 0;9542 
I,ag ... de·4·= 0.6021. 

3 + log. 9 + lag; 4 ] 

4.1795 6.= 0.6965 
,:· .. · . . 
Antilag. ile 0;6965 = 5. 

Por lo _tanto_, ·la::_rázón media a· est.ándar de rot8.ción de .cuentas por 
cobrar. ser~ igual~:a .5. 

Ejemplo 2: 

Determinar la razón media o estándar de rotación de la planta, de 
acuerdo co"n. los siguientes datos: 

Razón de Rotación de la Planta 

3.1 
3.5 
4.2 
4.7 
5.4 
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Frecuencias 

10 empresas 
18 empresas 
16 empresas 
15 empresas 
11 empresas 
70 empresas 

--



Fórmula = 70 J 3 .1 10 J.5lS X 4,216 X 4,7lS X 5,4ll 

Aplicando logari tmcis· 'tendremos:_: 

An~ii'as~~l.t~~id~/ 0:6111 .· 4.1 
.\·.-t ·;· .. ;\"'.·:·~·-:::-·:· ,: • ·, 

Por lo tanto, iS .. r'aZón·'m·~'.d~--~'::~--~est~~dar .de r_otación de la planta será 
igual a 4.1 
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CALCULO DE LAS RAZONES MEDIAS O ESTANDAR POR MEDIO DEL PROMEDIO ARMONICO: 

El promedio armónico ·o media aritmética, es el recíproco del promedio aritmé­
tico, ·no··sólo 'Con-relación al quebrado, sino Bsimismo con relación :a' Cada una 
de las cifras., 

FORMULA: 

de donde: 

PRm!EDIO. ARMONICO = -.-~-­
::¡: R 

n = número de cifr8s a·,_·razones simples 
R = cada una de 10:s ·cifras o razones ·~impl.~s 

Ejemplo: . . . 

Determinar la razón mediEl o estiindar:de1 :margen. de·;~eguridad, de acuerdo con -
los siguientes datos: 

Empresa Razón Simple 

A 0.80 
B 0.90 
c i.oo 
D 1.10 
E 1.20 

FORMULA· = -'---f-- · 
,:e: R·: 

5 

- .... ·.-· ,,. ·.·.·· 

0.98 

Por lo tant~; ii;;.,;··ra'.~-~n·.~~:~.d~-.-~/,O ~~·~·iindár dei .margen de seguridad 
será igual a 0;98 o bien·. 0.98 ·::' 

'-1-
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PROCEDIMIENTO DE AUMENTOS Y DISMINUCiONES 

El procedimiento de aumentos y dismin~cion:eá o. procedimiento de v8riaciones, 

consiste en comparar los coñ~epto~" h~inog~ñeos . de ·1&·s esta.dos -fi~anciaeros a 

dos fechas "distintas, ob-teni:¿·nd~---.de .:1~.'. ~if,~~-. ~:~-~~a'~~dB; y la. cifri:i .base una -

diferencia positiva, negativ·a a· neutra~ 

Este. procedimiento. toma como-:apoyO 1~~ sig1;1ient~s.-·Punto~: 
a) Conceptos homogéneos 
b) Cifra comparada 
e) Cifra base 
d) Variación (la variación puede ser positiva, negativa o neutra) 

Su aplicación puede enfocarse a cualquier estado financiero, sin. embarga·, d~. 
ben cumplirse los siguientes requisitos: 

a) Los estados financieros deben comprender a la misma empresa 
b) Los estados financieros deben presentarse en forma comparativa 
c) Las normas de valuación deben ser las mismas para los estados financieros -

que se comparan. 
d) Los estados financieros dinámicos que se comparan deben corresponder al mis 

mo período o ejercicio¡ es decir, si se presenta un estado de. pérdidas y gil 
nancias correspondiente a un año, debe compararse con otro estado de pérdi= 
das y ganancias cuya información corresponda también a ese año. 

e) Debe auxiliarse del estado de origen y aplicación de recursos 
f) Su aplicación generalmente es en forma mancomunada con otro procedimiento; 

por ejemplo, con el procedimiento de tendencias; serie de valores; serie de 
indices; serie de variaciones, etc. 

g) Este procedimiento facilita a las personas interesadas en los estados finan 
cieros 1 la retención en su mente de las cifras comparadas y las cifras ba :: 
ses, concetrándose en el estudio de la variaci6n de las cifras. -

Ejemplo: 

Conceptos Cifras comparadas Cifras Base Variación 
31.12.80 31.1?.. 79 

Inventarios 450,000 $ 360,000 $ 90,000 (+) 
Clientes 625,000 740,000 115,000 <:-> 
Terrenos 120,000 120,000 

Las variaciones que de los estados financieros se obtienen se presentan en el 
informe a manera de estados anexos, donde se analiza el porqué de las variacio 
nes, tal es el caso, por ejemplo de las ventas, donde se analiza el cambio su= 
frido en el volumen de unidades vendidas y el cambio en los precios de vente; 
asimismo las variaciones en el renglón del costo de ventas se analiza el· cambio 
sufrido en el volumen de unidades vendidas: Y el cambio en el costo de ventes uni 
terio y total, etc. -
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PROCEDIMIENTO DE LAS TENDENCIAS 
Este_procedimiento, consiste en.determinar la propensió~ absoluta 

y relativa de las cifras de los diStint~s renglones homogéneos de 

los estados financieros d~_una~empresa·determinada. 

Base del Procedimiento: 

a) Conceptos homogéneos 
b) Cifra Base 
e) Cifras comparadas 
d) Relativos 
e) Tendencias relativas 

Ahora bien, los relativ_~s-y tendencias r·~iativa~· pue_den ser: 

Positivas, Negativa y Neutra~~ 

Aplicaci6n: 
' ~ ' : .-/ 

El procedimiento de las tendencias coÍlocida·,. tBmbiéÍl- com~ .. :proce_di-

miento de porciento de variac~ones, ·p_uede_ api'ic:~r·~~ 'a· c-~~¡q·U:ie.r -

estado financiero, cumpliéndose los sigu-ienteS reciuisi't:OS: 
a) Las cifras deben corresponder a estados financieros de la misma eÍnpresa 

b) Las normas de valuación deben ser las mismas para los estados fiii.ancieros -
que se presentan. 

e) Los estados financieros dinámicos que se presentan deben proporCionar info!, 
mación correspondiente al mismo ejercicio o periodo. 

d) Se aplica generalmente, mancomunadamente con otro procedimiento; es decir, 
su aplicación es limitativa, supuesto que cada procedimiento se aplica de -
acuerdo con el criterio y objetivo que persiga el analista, de tal manera 
que generalmente, es conveniente auxiliarse de dos o más procedimientos de 
análisis. · 

e) El procedimiento de tendencias facilita la retención y apreciación en la -
mente de la propensión de las cifras relativas, situación importante para 
hacer la estimación con bases adecuadas de los posibles cambios futuros de 
la empresa, 

f) Para su aplicación debe remontarse al pasado, haciendo uso de los estados -
financieros de ejercicios anteriores, con el objeto de observar cronológi­
camente la propensión que han tenido las cifras hasta el presente. 

g) El procedimiento de las tendencias, es un procedimiento explorativo que ge­
neralmente nos indica probables anormalidades, tal vez sospechadas de como 
se encuentra la empresa, de ahí que el analista de estados financieros debe 
hacer estudios posteriores, para poder determinar las causas que originan -
la buena o mala situación de la empresa recomendando, en su caso, las medi­
das que a su juicio juzgue necesarias. 
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FORMULAS APLICABLES: 

Para obtener el relativo: 

( Cifra Comparada) 100 Cifra Base 

Para obtener la te.ndencia ··r~18.tiva·:: 

o bien: 

C1f~"a Comp.~rad.a< relStiva 
Cifra B~se-Rel~tiva·: 

(Cifra 

Ejemplo: 

Obtener la tendencia de las ventas neta~·:·.-:~e-:_J:~ ~-~mpf.~-~ X~-, por. los 
años 1987 a 1992, sabiéndo que en 198_7 se:vendieron:.$:400,000; en 
1988 $ 460,000, en 1989 $ 540,000, en 1990:.$:_64o';oo;.'en" 1991' · · 
$ 780,00 y en 1992 $ 960,000. · · · · · ·' · 

VENTAS NETAS ABSOLUTOS RELATIVOS TENDENCIA RELATIVA 

1987 $ 400,000 100%' 
1988 $ 460,000 115% 15:1: (+) 
1989 $ 540,000 135% 35% (+) 
1990 $ 640,000 160% 60% (+) 
1991 $ 780,000 195% 95% (+) 
1992 $ 960,000 240% 140% (+) 

En la práctica se acostumbra obtener tendencia de las cifras de dos conceptos 
de los estados financieros que tengan dependencia, por ejemplo: 

Tendencia del activo circulante y pasivo circulante 
Tendencia del capital de trabajo y pasivo circulante 
Tendencia del activo rápido y pasivo circulante 
Tendencia del capital contable tangible y pasivo total 
Tendencia del activo fijo y capital contable tangible 
Tendencia del superávit y capital pagado 
Tendencia de ventas netas y el promedio de cuentas y documentos por cobrar a 
clientes 
Tendencia del costo de ventas y el promedio de inventarios 
Tendencia de las ventas y el promedio de activos fijos, etc. 
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PROCEDIMIENTO A BASE DE SERIE DE VALORES ABSOLUTOS 

Este procedimi~nto consiste. en ~rdena~_·co.~~.ológ~ca.~en·t~ la s~rie 'de cifras 

absolutas de los dis_tintos renglones homogéneos ·.de )os ~atados financieros de 

una empresa. 

Este procedimiento toma como base: 

a) Conceptos homogéneos 
b) Cifra base (la de mayor antiguedad) 
e) Cifras comparadas 

Este procedimiento se aplica a cualquier estado financiero, obteniendo únicame.!!. 

te una simple apreciación de los cambios absolutos de .las cifras de los estados 

financieros¡ es muy útil para formar parte del archivo permanente del auditor -

interno o externo, en el renglón relativo a estados financieros. 

PROCEDIMIENTO A BASE DE SEIRE DE VARIACIONES RELATIVAS 

Este procedimiento consiste en ordenar cronológicamente las variaciones absolu 

tas, relativas o bien, absolutas y relativas de los distintos renglones homog!_ 

neos de los estados financieros de una empresa determinada. 

Puede aplicarse a cualquier estado financiero, con la indicación de que en -

este procedimiento se observan cronológicamente las diferencias o variaciones 

ya sea de las cifres absolutas; de las cifras relativas o bien de las· cifras -

absOlutas y relativas, referidos a una base común (la de mayor antig~edad). 

PROCEDIMIENTO A BASE DE SERIE DE INDICES 

El procedimiento a base de serie de indices consiste en de,~er~Í:n~r:-~1~·- importa.!!. 

cia relativa de la serie de cifras de los distintos ~~nsi~~~f/hO"ñiO~éilEiOS. de·~ 
~~·.:, 

los estados financieros de una empresa determinada. 

La Base del procedimiento es: 

a) Conceptos homogéneos 
b) Cifras relativas (las de mayor antiguedad) 
c) Cifras relativas comparadas •, 

Se aplica a cualquier estado financiero, obteniéíid0: :en ~eS'te· ca~o la iniPortSncia. 

relativa de las cifras de los distinto~ re~s~on~~ .. hci~~~ª~~~s··:qu~ ~0~~~~<1a·-·~e­
rie, referidos a una base de comparación; qu·e.- _se·~e-~~i~ente·-e·~ )á de _may~r ·anti­

guedad. 
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PROCEDIMIENTO DE CONTROL PRESUPUESTAL 

El procedimiento de ·con~r~l: pre.sup~es.~81 t consiste. en confeccionar 

un programa de pre~isi6n .y ·~dminisir~~i6n-financi~~a·?~~de~o~eraci6n 
para un periodo · d ef i.nidó ', - ·b·a·~~cÍ ~> e:~ ... :._e~-b~~\:¡:~·n¿i~·s ~ a·~·t ~-~~j_·~--~-~-s- ·,y ·'en d_!t 

d ucciones razonadas . de. l~s: _C_on·~-~-~i~,~-~g\;~q u~X~~~;··~:r~\;:·~-e~ ·, ª:!1:·::-~l:,· ~fu tu ~.o .. _ 

~~::::;~~;:¡;1::;:1.(;;;~!J:lí;~~;1\;:i 11!;~;¡~1m1~~~f 11~í11fü~ 
el máximo de. i-end imien t'o': .. colt-~ er ''minimo ; .. ie 'esf u'er'zo ,:·:_~·t·i-~-~p·6 »~··'id" i~~'~o. 

siguient~~-: 

lg Espec~fic~¿i6n clara de la meta de la empresa. 

2ª L~ ~e~~- debe basarse en situaciones realizables, es decir, ~e -
acuerdo con las circunstancias que prevalezcan en la empresa, -
evitando metas ambiciosas y por lo mismo irrealizables. 

3° Se debe gozar del apoyo, colaboración, confianza y buena volun­
tad de los directores, administradores y empleados. 

4º Debe existir una adecuada organización en la empresa, es decir, 
una organización que permita definir áreas de responsabilidad, 
delegar autoridad y determinar responsabilidades individuales. 

5° El presupuesto debe estar confeccionado antes de su ejecución. 

6° Debe prepararse en una forma flexible, con el objeto de que per 
mita adaptarlo a las circunstancias cambiantes que se presenteñ, 
de tnl forma que las variaciones favorables se conozcan y aprove 
chen en lo posterior; las desfavorables deberán de corregirse eñ 
la forma más conveniente y eficaz. 

7° Debe existir en la empresa, un sistema de contabilidad que esté 
de acuerdo al sistema de presupuestos, con el objeto de obtener 
información oportuna y sobre todo conocer responsabilidades. 

8° El sistema de control interno deberá determinar las lineas y.--­
áreas de autoridad tanto lineal como funcional. 

9° Deben de valuarse las actuaciones individuales de tal modo qu~ -
una actuación buena debe propagarse y estimularse; una:·a~tuación 
mala debe reprenderse en privado. · · 

10º La comunicación interna debe ser: Por escrito ininter.iumpida ,:''.por 
órdenes o instrucciones de directores a empleados;· .. pol'.::'s.u·g·esti,2 -
nes o informes a la inversa y por memorándums en ·igua-I:dad, de fun­
ciones. 
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llg Los ejecutivos atenderán de acuerdo a su criterio, en primer lugar los pr,2_ 

blemas más importantes y psteriormente los problemas de meno~: importancia. 

12g Deberá existir una definiC.ión perfecta de procedimie~to de. contrOl interno 

y de actividades. 

El propósito fundainental del analista· de. estados financieros ál'..e.~tablecer es­

te procedimiento, consiste en comparar los resultados reales ,ca~ los previstos; 

al efectuarse la comparación debe'rán seguirse los siguientes' pa.Sos: 

1. Elaboración de los· instructivos de base de comparaci6n 

2. Efectuar la comparación de los resultados reales ca~ los estimBdoS 

3. Int7rpretación de los resultados de comparáción 

4. Estudio de las variaciones 

5. Toma de decisiones 

un buen sistema de control presupuestario planea cada una de las operaciones -

que celebrará la empresa ·para el futuro dentro de un período establecido, mismo 

que se ha determinado de acuerdo con los siguientes factores: 

lº Período que abarca la rotación de inventarios, al efecto es necesario coord!_ 

nar el periodo del presupuesto con el ciclo rotativo de inventariCS', hacie.!!. 

do hincapié en que las necesidades de temporada y las variaciones estaciona­

les hacen alterar las ventas y éstas los inventarios. 

2g Métodos de financiamiento empleados; si la empresa tiene créditos de instit.!!, 

cienes bancarias, los vencimientos ,nos ,d,e~erm~narán el periodo del presupuesto. 

3g Condiciones del mercado; si las condiciones son inciertas debido a situaciones 

cambiantes económicas, politices y sociales , se aconseja que el periodo de pr~ 

supuesto sea corto 1 por el contrario, si la condición del mercado es regular y 

estable, el período. del preseupuesto puede ser largo. 

4º Duración del periodo contable¡ es práctico y conveniente confeccionar el pres~ -

puesto de acuerdo con el ejercicio contable, debiendo terminar ambos en la misma 

fecha ; por lo regular el período del presupuesto es de un año, dividido en tr,!. -

mes tres y éstos en meses, 

La vigilancia de la ejecución de los presupuestos puede ser desarrollada por una o -

varias personas, según la capacidad económica de la empresa, si son varias personas, 

éstas constituirán la comisión de vigilancia, cuyas funciones podrán ser: Tomar dec.!_ 

siones sobre la variación de normas y polítitcas que afecten a la empresa, aprobar -
presupuestos, efectuar estudios de resultados reales comparados con los estimados, -
recomendar en su caso, la adopción de medios corree ti vos, 
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PROCEDIMIENTO DEL PUNTO DE EQUILIBRIO 

El procedimiento. del: punto de ~quilibrio o punto critico desde el 

pu~to.de·~vis~a contable, consiste en predeterminar un importe e? 
el _cual .·¡~--~~-:presa na· sufra pérdidas ·n1· obi:enga utildiades, es d!, 

cir, ~Í .P~~t~- ·en:_·-.dond.e laS vent·as son isual· a los costos y gastos. 
,_ . ... -: ,· 

Para· o~t~~~r:~1 punto de ~quilibrio, es necesario reclasificar los 

c_ostos y· g·astos de1 -est.ádó de p~rdi.das y ganancias de la empresa -

en : 

a) Costos Fijos b) Costos Variables 
Los Costos .Fijos sa·n .. aquEÍllos qu·e están_ en ·función de_l tiempo, por 

ejemplo: lBs- amor tizaci.ones· ~-'.1aa":.~dep rec·i_aciones en·· ti~ea r~c-ta, 
sueldos, ·servicio de luz, .servi_ci~:-, ~_el~-fó~~co;: ~enta,-·_et'7:; 

Los Costos Variables ·son -~~~_:él~~-ª: ·.~:~e -~:~-t·~-~-..:~-~- :·f~:~~Í~n·>d~·::;:·¡~~ ven­

tas, . es decir, que c_uand·o_· ·~a-~>-.·~~:-~ _t 1a~.· _.5·~/'._-~,c--~--~-(~:~-~-~~\,~-.t_B1~-;:--.~~~'.· ~~~ . caso· -
del costa ··de ve~.tas >..1~~ --cO~-is~~:n.eS~:~-~~-b~;~~;1~::/~:n;~-~l~-~:,~~¡~-~·.;·'~~-~-¿~g·~ ~-e ·em-

::: u:• Y 1:: b :::::~e:::~ i~ªª.·.d·~·~··pri;,:df*~@!f~~~~::1~~~:;11h~;::equ\.~1 --
b r io es que n __ os _·rep_~'.':" tá~- da tos _ ~.~ t:~_c_i;p~d~~-,~:,~~:~·~e~á~-~:~ d~:~'-~--~~.(;·~,º .. : ~_r_oc~- -

::::e:::r:~:~i:~e t:·~ef::m:e::::ur5.'z~t tf~'~,{f}r:t~:~it€~~9~f~~d:~a::j an 
con una o varias líneas de ~en'.~;~:.fü:~!~~',t~Sff.f;~~¡~·;'~:· . ·. 
La f6rm"ula aplicable pa~a .. d~t_e_~mi_~·~.r~-.1~>;_C_í~-~:a::._q·~e,;;·l_a :~~f~p'~~S_a debe -

: vender para no perder ·n:{- ~-~·ri·a·r'.;fe·~;'~.Í~:·:·~-i~iii~-;-~e;-,~.-:.'.'.· 
.,...,.., -~<.:·. '•,\'"•··>· '''~";-. 

INGRESOS EN EL PUNTO DE EQÚÍ~IBRt§: = ,_·:_/_·.:-;;'~=~=~-.---

I.P.E = ~ 
1 - C;/· 
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Ejemplo: 

Datos: 

C~stos fijos. 

Costos Variables 

Ventas 

I.P.E. 

$ 59,000 

$ 92,000 

$ 200,000 

$ ·X 

I.P.E. = ·c.F. 
1- C;/· 

59,000 
I. p • E • = - --2.L.QQQ.. 

200,000 

I.P.E. = 

. ' : - . . 

. s9 ~ºº .· 

LP.E .. 
··-•• .. :-" '., 

Por lo tanto, ~~ .,n:ec·é-~·~r'.i:O~;:~~.ri'.d~i'.:·· $ ::iQ·g t259 para no perder ni ganar. 

Comprobación: _ ·.:. ·O,:.f''.- ;"' ·,:;_ .~·i;::-··-: ,-:_; __ .;-~ -
. .:'., . .>~: ·;:1·;>: ··,,.. '-'~ 

Ventas Net.as :•: )ci';: '.$ '109:,·259 
: , "' ·r.·> <:~··· . · .. - ... 

Gastos •.Vari~'bi~.ªS4.~~) :s. i:'.~0;~59 
Menos: 

. UtiltdaÍI • Brut;; ·úti~&·i:~~í' ;~:h\ ~9 ;opó'. 
MenoS: ; .. __ :;·: 

.-Cost'os· Fijos .. • .. ::-:· $ "'"·59;ooo 

Üt:Í.lidad;'. $' •00 
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APLICACIONES: 

El Purito de. equilibr.io puede servir para determinar, ·Por. ejemplo, 

el importe·. de las ve~tas. qUé requie~e ·:fa empr_es~<P~ra · obte'ner una 

utildiad. de~ermi'nada, m~dia·n_t_e ~a s:~Su~,~n~~ _:(ó·r:~iíi~~·a.: 

VENTAS = 

V = 

Ejemplo: 

Datos: 

Costos fijos $ 
Costos variables $ 
Ventas año 92 $ 
Utilidad deseada 93 $ 
Ventas necesarias 93 $ 

X = 

X 

X =· 

Costo Filos +;·utÚú~'d·. 
1 ~ Costos -Variables 

.Vent.as .. : 

c:r; + ü 
1 - f..:.L. 

V 

59,000 -
92,000 

200,000 
20,000 

X 

C.F. +·U 

1- c.v. -v-
59,000 + 20,000 

1 - ~~ó~gg 
79,000 

1 - 0.46 

X = 79,000 
0.54 

X = $ 146,296.30 

Las ventas necesarias en 1993 para obtener una utilidad de.$ 20,000 
deber§n ser de $ 146,296.30 • 

ASimiSmo, .se puede determinar la utilidad que obten'dria'.l"a>empresa 
si llegase .a vender una .determinada cantidad, mediant~. la·. si8uiente. for'!1ula: 

UTILIDAD ':"'. Ventas ; (Costos 'fijos + Porcient~ ·-~~---~os~a·S' y8l-i8ble~," x v~·~tas) 
UTILIDAD= v·- C,F,· + ¡. C.V..(V) 
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El punto de equili?rio en términos de producción se obtiene con 

las sigui~n~es f6~mulas: 
Punto de equilibrio· e·n· términos de producci6n: 

Pi:·= Costos Fiios 
1. _ Co~~~:u:~~~:bles 

Punto de equilibrio de la producci6n en volumen ~i~ico.~: 

P..-E. = Total de los costos fiias·,.de· 'p~~d;ú.c.Cióli 
Costo Unitario Pre.vis,to. "":".-.<::5"~·~º: unitario variable 

~ .. ;---; , .... \ 
- :··,. 

Punto de equilibrio de las operaciones de mer_ca~_o: 

- Total de costos ·fifos ~de·· ~·~.-~c'á'·ció·>~: · 
p·;E • ... M~rgen unitario de mercad~':::\ffig~¿Rd,ó~~~tl_bQfiidüd 

El margen.: de merCadO e:S -:igual al precio de ·venta .~~n~s :-~-Í':;·bo~~·o de.fa-
bricaci6n- y' lcis. gastos ·generales ) • ·.~· ·~ 

·'.:~- "<' ., .. . :-

Punto .de eq.~iiibri~ ·en términos de producto: · 

CoS tos Fi i os 

GRAFICA DEL PUNTO DE EQUILIBRIO:· 

En ocasiones es a~ons~jable.co~~eccionar ·~na_gr§~ica,que nos.muestre -

los efectos que sob~~ ·las. ventas··produzcan-los c~Stos y•las utilidades 

proba_btes ·de .. l~ em_Pr:~s·a e~_ di.fe'i:erite·s_.·g~Sdo·~-·:.-de··_op~}a'ci6n¡ asimismo, -

hay oCBsioneS~-en·.·que·--·s-e·:·debe ·é·o-1iStild.-r--u1i"it giá-flCB-~Pára cada clase de 

artíé'~.i~~ .qu_e--·~-~~1:~-~~~·: .... :i~.; -~-~·~resa p·~ra··:.ª"~-1~'.'-~r ·i.;,s. experienc.ias pasadas 

y evitar lbs defectos. Prob~bles .d~l··futtir6. 

La gráfÍ-c~: pue-~e c:~_,n'~t~U~--r~{-'-de .la Si.8~.i~~te ma.ne-~a: 
. - . . 

Se .trazari las liri~a~ ~~ordenadas co~·:relaci6ri: tahto al volumen.de -
las ventas comd .a~~~ ·capacidad·-m§xim~ de.producción; ·es·de¿~r,tanto 
a unidades monei~rias, ·aegGn las.·ventas·, como a unidades de produc-
ción.·· · · 
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b) se traza la línea de la ventas en el punto donde se· unen las ventas en uni­
dades monetarias, con el total de unidades .de produ~ción; ahora bien, esta 
línea parte del origen, ·formando· un ángulo de cuar~nta y' cinco: grados con -
respecto a las líneas coordenadas. 

c) Se traza una línea paralela al eje de las absislis 8 -1~ ·.·altura de{. total de 
los costos. 

.:1. . .. 
d) El total de los costos fijos y los costos variables ·se suman-'y .se' localiza. 

el punto sobre la línea que verticalmente cae del· toi:al.~de las .véntas·;. so.­
bre la absisa ,· trazando una diagonal hasta la unión~ que . .- forman ·-'1Ss Coordfi"na 
das con la línea de costos fijos. · · ' · · -

e) En seguida, en el cruce de la línea de ventas con i~·, cie'·.~~~~fJ~· ~~~-iócaliZa 
el punto crítico o punto de equilibrio, es decir, -donde::el:,totaF de·~as ve.!!. 
tas absorben los costos totales. 

Ejemplo: 

Producción máxima 2 ,000 unidades a 

$ !DO e/u 200,000 
- costos fijos $ 50,000 
- costos variables$ 100,000 
Utilidad ventlien- $ 50, 000 
do la prd'n.máxima====s== 

Si deseamos conocer en que punto no existe utilidad ni pérdida, podemos aplicar: 

a) la fórmula b) la gfafica 

Mediante fórmula tendríamos: 

X=~ 
1 - c:r 

X= 

X= 

50,0000 

--- 100,000-
- 200,000 

so,o'oo' 
-_o.so 

... ·.-..':.'.·.:: .. 
X.= '100,000-. 
· ... ;',-. '. .. 

Comprobación: Ventas (1 ;ooo :IJ~id~des:~ $ '-ioo ~/u) 
- _Costos variables, ($50 por unidad) 
Utilidad ·sruta' Marginal'' · ' 
- Costos Fijos:•- - ' -

UTILIDAD 
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MEDIANTE LA GRAFICA: 
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ANALISIS FINANCIERO 
. . 

. ' ' - ·-

El an§lisis financie~o consi~te:en e~tudiar~lo~ .. ~lementos:_descr~A 
ti vos 'y núffiericos .:que)_int··~·sr~-~ . éi:, c·o1Ú:e.óidri-~-d-e ·ib·s·"e·~·t~dos f_inan-:­

cieros., -m~dian_t-e j-~: a~li~'~·ci_6,~.:_ d~~·;. té~-~:rc~~ ~~~-P~C_Í.fi~~:~\::.-:~:-
•• -·~: 1 ,._,_,,~ .. ;. •• :·,<: ·:" 

Par·a anali,z·a r- ·:el 1 ¿Ón t'~:fl:C~rii;:·. ci'e~:·-fó:~· :'és't-~d"c,-5-:·:·f i~~:n·c:i~·r··~S//~~- O'ecesa~ 
ria : ·.- ·. --· :'.~·,.;· ·,;~.::,; .--.,. ::·._~ .. ~_'.:· .;._,., .-, .. 7·.-~ ';-..-;~-~: é/l-_o,:~:··;i··~·· ;>-'. 

,~-- -,~s~::- :·:.:_:~ :: )~~ .-··;:(;_ .. ; '<'í:=-~~> '._({. _ ~::_:;;:·~t . i>:~r,;:. :;;:~::·~:-:-:~~-.-.::::.,.J .. -:,,-_ -_.: ~- .. 
1° · Clasi'ficar· 1.os-~:~c~_nc:~.P~.~s._ :Y·:·~--c·~·~·~ª.s.:; .. ~~-~~-}.~,~~.~-r,~.~.':· e_~J.~~n·~-~-~~~C? ·de 

- lbs ,_·.es.ha'dd~·-~f l~'~:ri~::i~~r;~~::·::-.;7:-, · . .":~:/ .·. ;_f;\_ · ,,,;.. ;;'.{~':;; :·~~.;-.~:):;;.~.~:: ::}>~ é· __ .: __ · 

2 • eR es et al~ad so._si· f~f ci:.ªn:.:a~::_·n.':::·c1 __ ; __ :~i-_-_:_~e-.·~,,t_·_,r; __ (_.coc,''_'··_--º~'.,::_•-~~:,'._,_c_,··.-~-·.º.·_·._._·_p_','_:_,~ ~;;I ;-,'~t~JJ_~·-f} ~;.)~~,i '~~~~~ ~j{~ ~·~~ d:~; 1 os ; - . 
_ : .:~~:~-- ): .. :='''., ~- e-,~--'." :"p;{:~::~ :::~Ei/ 1:~~s~·::"t~?~\···.~;:" 

: : ::::::l1El}f 1i~:1J'.:i;~¡t.{¡fütt;~¡4~~l~~~i?~]~f :;:,.~ 
~i ~-as .ª. con~ept~~; ~--~~~~~~~-~.~-:·.-~ ~~"i' ~~~ t.~n.~d ~-:::·_d_~:·~-~~.º-~--~ ~~ t~-~-c:> .. ~ f!,~ -
na~ci_er_ós _de_be _ha~··~s·•,.d.•sr~.-!~~.--t~¿,,~,:-~\¡~~;;~~,f~]~t¡~,~;0i~tdo~'•.•· 

El Análisis FinancierO puede ser,·.interno•,;o:: externo~·,_'::.:'' <Le'. 
- _ :-.:, ·~·. ;~_:.; ;:·.- ·-.~~·.ss;:_ .. ;..;r~;:ó~;~·/;~-·>--~::~/._ :~;\·.·<-~":'.i"Y .. 

Es Análisis Financiero In te __ ~.º~./.'. ~-~-~:n~?: . .-1.?/;.r:~ª.~~·~·~.:i-. u~~-'.'.~ p~~~º-~ª, que 

::::::: ::n~:c :::::s: ~e •:.::~;:·d·l~~~·~:#.~}g}t~:~~t;~~~A~-=~f s ta .de 
::r:::~~s~: :~::::~:::n::~r:~~;i~~·!{ú~~,~-ic:2~!~4iii~~.:;:;,~:~o: 1 

y -

estad os finan e ie ros' ·_tü~~.~::~.~-~::~.~Y~~.~-~fc{~-~'~:~:·~{l~-Í~f:~~-~~~~~~1;~:~~~~~~-~,f~~-~·n ª1:. · 

;;:::::::::\'ilid~1füit~J~~~~~j{t~;~1~t~f ~.:f ·::: 
conc;ep tos: !. _c.i_.~.~-~~::.~~-:--~:º~\ ~s .. t~-~.~~·1.;~:r:i~n-c~·-~~.~~s.f-~ :~~ .. s .. ~d~ .. ~-~~,· e.l·_ .~náli 
sis y. la ~-º--~~~:·~~·c,i'~~·/:·.·¿_~·~ ~,~ ~,1~~-:~if~''?d~~·::::~~~··¡:~T~'..?~_~,·~1X_~1_t~·¡i'c{': P-~~,·~on~l : en -

relaci6-n al ~~nte'O.id~:;d~-rf~~~-~:~-t-~'tfa~':~f·i~~~~-i~'fb·~.·~ - ;::._. 
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El analista financiero, además de aplicar laS técnicas de análisis 

e interpretación de estados fin~ncieros, .debe avlicar: 

a) Sentido Común 

b) Conocimientos adquiridpS a '-través de. su e'ducación. formal 

e) Experiencia 

d) Capacida_d aíiálH_ica\ etc. 

La in ter_pr~t~~i6n·;·d~'_:;_ ~S_t~·~~-~--.~fi~B~~cf~·~'os ::.~i"¿~e_:' ~:C?~~·~_ .. '.prf:ni:~p~ les 

objeti.vos: _'. "':;:;·, ;< ';·f 
·- . .' .-·" ···. .'-.-.· :;:-.:· .. 

a) Con·ac_E!;r:· la:: VerdBdeI-a · s"i.tuacióO·: finanCier·a "y ._econ~ritic;:~. _de ·.-.la el!! 

presa.·, -~;;:;~~~~t~-.·-·:!\~~~·.;?~~;:«·'¿;~,t:) <-~.- "/'.~'·:/?t,:".·,,";. f"~'' ;,-.: .. ·· 

;; mfü~~Ji~{~!ti~\t~~¡~iif l í{i~~t~If~~~~~¡;fü:º~ 
El anal:~~~ª.: ,~_.ro~~-~~i~~-ºª::-~~~f-~ .. r~,~~~ .. ~~! ~~~c~i:i~~-~:: .. ~·':'.~ti:f_i,~.~-ª~ t_~- ·':r> ~!1.ª > dis 

a) 

b) 

': '-. '.:·=~~:-.:· ."}''.·:~~ 
a) LS:' capaci~ad•·déc' 
b) La 

c) La capacid~-~ ·Je-._:p·r¡g·c,~:_d_e.:.~uS-_'.·:c·f~-e#teS·,'~·p~~éÍ d~tÍarminar: 
l º Si· le~: plléd·e_:··veO_d~ .. ~;-~.¡., .. : ;;/· 

. . .. ' 

30 Cuándo les p~d!~~ p~gar ?, etc. 
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A los acreedores bancarios, les es indispensable conocer: 

a) La situac~ón fi~anciera de,sus cliéntes, 

b) Las p~rs~~c~iva~·~de .. 6~~díto de sus clientes 

e) Lá cu.anti~</ esp'~>cifi~ación;··-de l;~S· -~a_r-~~-~í.~:~; Q1;1e.· proporcionan 

sus clie.~t."es'1·-·et'{:",. . ... , . ·. ' ·-": 

A los pr~·p1~t'a~·1·-~s ·:··a·'.~:in-~~r;·iari:Í.;~,t~·~·,'· -l~~s~· ~,s út11.·cónocer: 
. -'" -,¡- :--': '.';;- _···<~ .. ~~ ;·->. '_,_::-;.··;• ·'<~· - ·~' 

:~ ~~n~~:~ir:~~~~ta:t~f~,~t}::t¡:¡i~tr~~ia~. venta. y financiamie11 
to·-- adecuados\·<·· '·-A·-<, 

e) Q~~- 1~·~· ut;li1·~-~d:;~/di;:{<I~!~~o;_·_;¿'.: j'-~~·d_i~'i.~nl:o eSté en relación' .con 
los i~~r~-fo_o~~,~:?c~~-~oá_·,>;s~~~'?.~_: y .~apita!· invertido. 

d) Que la'~t~Úd;cÍ',:.-dl.videÚo ~·-rendimiento sea: 

Razon~ble ·; ~de.cu~·da-, Y .'suficiente, re la ti vamente. . . . . ' . 
e) Qu·e ·su·.·i.rl.vé.rsióri esté- ase&ur'ada, garantizada, .. e.te;:··' 

.. -·- • ... :,:· .' . ' 

A los inv.ersioO:Lstas·, acreedores a -largo-plazo·, _ten~d~res de "oblig.!!_ 

cione~, e~c.,·=~les_i~~eresa: 

S:) La rela.ci~n que eXist~ entre. el' cepita~ ~iii~~-rt.t'dO .y : .. los intere-

ses ~btenidos. ~~. 

b) la situación económica de· sus c~i'en~es .· :.e·t·:'.c·~~-! .. :·:_,·_· 
e) La seguridad Y. garantía de la·- in.V'eTs·i.ón:¡~-

.' . . ,;_:;- : . ·/.: .. ~ . - -\:. 
A los Auditores, les es útil··para:>!t-L~;~~~~--"_~·o··-~· _ 

a) Determinar la suficiencia-·o~~'.~~ficie-nc'i~;;~-~-~1;.:st"sfeincl"."de· control 

: : ¡¡;¡~;;;¡;;~~f ;;~¡f ~~~l~lf ri111~~;t11¡~f t~~::::::: 
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A los Directivos, par:a conocer : 

a) La posibilidad de obtener créditos 
b) Aument_ar l~s·_ i~s~~-·~~s·:_:·d~ .:~~ ·e_m~r~sa 
e) Dismiriu.ir·.l'os·::coSt,.cú;'· y,; gastos·· de -la ·e.mpresa 
d) Cont.ro.t"d~~-~·»1·a ,:_.~--i'~~a-·c¡,5~ · f.in~-~cÍ.-erá: de·. l~:: empresa 

;~ ~:::r:~~:~fftt:t::~fal'.~;:,fü~i':f:?e. la empresa 
A· .1as cle;·~n~l~;~;~~~'~d'~'.:ci·~)i't~;§ii.:C:sHtP > ·; 

a) ·con ;t'r~i>d~~:f iml~e~:i:ri-~ '.;~.-~:-~·.: c~;~-~~-,~·t·e ~· ;'.~· 
b) CálcUi~" r::~revisi6n' de 'impúest~s: · 
c·) ·- R··~v i·~i6:~ .:d·~-- di~··.:·&~-~n~~, ·_ d~: ... ·c~:~~~ad6:re·~ · pú blic;os 

d) ES_~im.~~i~~·:--de ~::;.im'p. ~-~-ª.-~·~s ~ -~)~·t~-:~:·, -j:: ;; .. 
A···1as·-·-Tr~·b·Dfado·r-~·s, Para:: efectos·-~~-:~­
a) Cálcuio ¡., revisÚn de' 1;;' ~ait'ic'iíiac'.l6n de utilidades 
b) · ReVis:Í.ó.n :··i:!"e ~on tra toS c~-l'E!c"~i ~-~-~:·;·d~'~/ ti:·~~-~-j'o·' 
e') Pre~ta.~ion"es . s~ciBle~·, ~:i·6·.::«:/ >~~---. ~-~~,.; ·.-·<: 

·- ,~ ,_ ' -~ .~ - . " 
A 105 · Co_~Sulto_:rés y :~s~S~_r:eS\·A~?~E-m§.~_esa.~.~ >~~ra·· efectos de: 

a) rnfiírmaci6n a su~ ·cli,en~'.i~ ·.tf <;@'}, :;;; -
b) .PreSt-~ci~·~ ~Ei' s-~~~~1-6"i=6·~~~'i>~t:¿-~:;:_' ~~;:_:;, '"'.~:.~·' '.'~(~~ ·.;:/, 

. : ::.:/( -;_·:\{-.. ·:,~~::~". 1;,~;·-· ,1-' "\\:(': ·- ."'/-,, :,;:/»' 

Una de las ~err~m1e,ú!'t1#}.m'á.~.;,v:i.~,;~~.~ª,:~:~f~:2E11,;~:f°,'f~t~'\ª~l.~n de ~-
- créd i t·o' ~ e·s· _·el_ ·anár1·~_1:s·~ f inanciero.:::..e::.!inte'Í'ji°r~~ ta,~ión ~.de ·,·1_os: "estados 

1 
· :~:_:n:.~e:::s~;º{~;:m{t~if~~~,i~~~·~~'.~'Í~·~~~·~,~i;i~;~;~}~¡N~~;:.·:i;::=•· 

ciero emp"rendido .'. ¡lar'a·.:-co,no'cer:.~ la·· 'S'i t uaCióri;'__,f inán'C·ier·a·.; y.'.: económica 
ac t ~~ i:· ~f~ i'_'., ¿:{¡·_~,~~ ~-::.~'.~ ,,,- ·'.r;~~·:, ·":i__;·;~~-~·:·.g;::;~-' \'_!;.~ ;.',·:_ t\>~º. ·_:;~~f:i~: .. :,:.:):..;~_.;~.;,;, ::: .. -.,:.,: ·:: -·,. ,·.·; -

~:;:1 ª;~~~i1ts~::rrj~j~:~~~~J~~~;n.I::tiH:l~;~:~i::l!:f ::~~:n::~~:~ 
ción dé la~·- ~·a~··dié~?·~~s:·.:,'~·~·O~ó~~-~~~\~·g~·.~;~(~í:e~~·;,~e :~~·::-~~-d-~s~ria .. en ~ 
la cual se -encuentra OPer_a·n·d~:.{:el :5-o'i'iCit'Bnt'e.":.'', .... 
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Para el ejecutivo de crédito, el análisis de un estado financiero 

normalmente se realiza a fin de determinar la liquidez y la capa­

cidad de pago de la empresa. Por lo tanto,- este análisi~ es dif~ 

rente del que efectna el inversionista, el propietario-.6··accioni~ 

ta del negocio, y es similar al que realiza ·un. tíanq\i~'rcí". 
·. ..:, ·<': : <·~·.-.· '_:: .,_ 

Si deben o no analizarce los estados- fülancie'roS>dentro :'del _,pr?c~ 

so analítico del crédito, y en q~é m~di~-~- de·b:e-_~-·::eff!~~~~¡~e~-~lo d!! 
term_inará el monto de la operaci.6~ de. ·é~-~dii~~~;: ~~f¡'; ~~-tU.diO" •. 

·,' , .. ·•// ·-'•·. - ., " 

Un análisis exhaustivo de crédito. s-~~·~·n~".'~;~-~~,~~t6;d:~.,·"h·~~h·¡,·:}.c.'~:~cicido, 
en relación con l~s nego~ios .. d~ ·--~~a;: ~-~-~},~s'~f~::~·~ ~~-~~-~~§··:·~~n·~; ¿~n~-id.!! 
ración cuando. se eX_~~i-~e~:~-~ l '. __ -.~,-~f ~':rm~:;-.-~.i~·-~:~,C~-e~--~ _·;_'~,~·~-~~~~:e·~~a~·g~:~- en -

~: :::: t ~:a 1: e i ::: ~:~~::~~: f ;~a:;f :~::6:sv~i:s ~n~i ~fi s'e;i:~n:~: a~ 
ros. De. ~-~u-~~~º-~ -~-~_n'.\ia~~:~~º-~-~-~¡·~-~-S_ · ~~~- ·cf~di~O /':_~-~ :~~P r.esa .:Y_ -~1-~l 
cance-·de_·:~u _a·~-~i~,¡~.~~"; ._~;1::.'¿~-~-~~~-~.t~.-,~u~-~~ --~~-~~~_\U~ .. ~n-~lisis_ ,s.upe; 
f i~ia'i t · p~ed~~-~·ei~-~ ~u';:·~··l~;, ~-a;te~á ~'ic~men·t~. o 'q uÍ.~á~._.-~o Q ~ede s~ tis: 

fecho-_ S1~·0 , c~~'· ·e~, :-cÜ~~11:~i_e:~t·o i>_le~O de .;18s: ~0.~"di~t~·ne~., Y>'t.~~-d-eti­
cias. ~~v:~'iad:a.:S én ·su-, análisis.· 

El analista de crédito debe proceder a dete.r~i:F~·r·;--i~~--. causas. rea­

les Ae uiia, di~minución de laS ventB-s, ·de: ia·s·:· P'é,~di-d'as_:: . Utilid_!! -

des, de .los inventa"rios exCesivos -~- 'd_e ot~-~-~·«'-_~;:~·d·e~i~i·.~:~·-">~i.i~~er~as 
importantes, si pretende evitar la posihi'l_id·~~}d~·:;_'~,Ffo.f e~··.sus 
conclusiones basándose sólo en lo~-·c·a-;;;bi.O~~ó··~ú__:_x:7rid.0s?~n·:·~i;s·.~ p_ar-­

tidas de los estados financieros •. :La~··::ff¿~;~-~-~~:f.'~1Ú!~'.--f~voraDies -

deben sujetarse al mismo escrutini~ :que~lEfá ."d~:~'f~-~-~r~b1~~," y .d_!! -

ben justificarse en la misma· forma·~·".· :,." ,· · .. :"< ... :>··', 

Debe hacerse notar, que:. el aná~'iS\á., d;t:i<.ia·s_,-: ~Stad-o"S fin.~nC.ieros no· 

es el único elemento de -la'.deCi~1:6~.: d·~~;:,~r·é·d-:i.t~; -~-s'. tan sólo :un·a· -

parte de un proceso conip1ej'o ~f~.~ó-~ln~d~:·a~Íilis.:Í.s de c_r~di.to, Ya. -

que- las conclusi"one~·:a<ilue:·:fi·~~~é·:_ei ·ftin~ionario de crédito a·--­

través del :a·n-áli.SiS ·:de'.'iOS'· ~:~·~-~ 1dO·~ fin~nCie~os no determiria la d~ 
cisión de crédito ¡<¡j~·C:·~~:_" si::·. ~O:~·~~ibuye de nianera sustancial a 'ese 

fin. 
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INFORHACION COHP~EHENTARIA A LOS ESTADOS FINANCIEROS 

Para log~ar uri an§l{sis completo de los estados financierosm es 

necesario ·contar con información que complemente los renglones 

del b~l~~~~ g~neral estado de resultados; generalmente la in 

formación adicional a los estados financieros que se requiere -

es la··sig~iente: 

l. Detalles del activo: 
Cuentas y Documentos por Cobrar: 

a) Cantidad .vencida,. Una ·gran proporción de .·cuen:ta~,--v~ncidás 
y d~d.osas·, general~ente ·1n'dica que el cré~i·t~'·; -inét6d:~-~ ··de 

cobranza y baja del vaio~ d~ 1~· cuen~a~ ~~~¿¡~~~~¡·~~i-~om~ 
~e las no vencidas. son '.:poco~·::S~t'Í~-~·;;;~t~-~i~~=·:;-;~.: .. ::.:~t,'.:•/.'.: :. 

b) Centidad~s. vencidi;as de· :f u·n'~to'ñ·a·ri'J~·-;·:·.~·g-~n-e:eÉ{-;¿"'éffi'·Pi~~"t{¿~\ :~~ -~'u~--
sidiarias. · ·· · ·· ·· '"~,\{· .~~~.(~ :·.l::->; :~·.< · ·;:-::-- :.-'' ·:~.',." .¡-

Si ha hecho• c.~~i~.~Ü;'.~l~s,i~f~{.~.ú§~~:;.~~~~~~~-;~~--~/ot,;o~ em-

plea.dos·;.· .. e_~". a_C~._e-~-~~~:.·~~ 4,e_~-~: ::_co:~:v_e_~~er~~-e(:: ~~\_.-~:1~~~ ;:·".~~::~os ~i:-

¡¡;}J¡fü;:~tl~f !:~f ~i~l~~f l}I~t~tf lt~i~!~l~f l~~¡~:'.· 
é~_ta _ :.~:".: ~-r:· ~_i.~~:~. ·-: c·C?_mP:~.fi-~~ ~~.c::_u~,o :_'.,~ r ~-.d_~-~ º-. "-~~ ~:~ ~-~ ~-~~~-º)_~~.ª· t.~~~si en-

; :·~~·~~ :~ti~~!I~tl~i;t:trmt~f~f i;?i :tf E:~r 1;~;~i~.i li~E:·;~z. ) ·. 
c) Es~im~éi.in· ~-~' ~~:~~~"~'.:~~i~~-t~~i'~~.;~:'.~'.~Ít~fü%i~~A~:;:~:~t:·,;,ºt~r· 

si- en·· el: estado·\fin8nciero':·está·;:1ncluidB.:·~ .. 1a .. '-estimación· que ·c.!!, 

b r a''·~ u ~n~á~tin'~i~ ~~~·~~;~;·'· ·°'i~~~h~:~ú~.~~i .. ~~:i~~:J~e(' suf iCieÍ!_ 
te. ·pa:ra:·: cubrir;_ c_uBlQ ÚiÍ!r.; pos i_ble:~; pér.dida·.~:en.-;·la's> cu en tas_ por· ·-·-

:::::~i::: :;~:;~!~t·;:~::t~~!::~;c:~;;f p:t:S:'t:·~::t~~:i;;:d;;ª: 
· · . .:. is3 -



d) Asignación o Cesión de Cuentas por Cob~,ar>, 

Las cuentas por cobrar coristituyen, d~spu~~ d~~la caja y las -

inversiones en valores, la mayo~ ii"E1.rt~;,cÍe,f.:a¿.~iv?,·~·1q·u·Í.dó. La 

información de si el deudor t.~·en~~-~--~s.iS.n~ci-~· ~·Ua~l.~.-~ .. i~~~·:_d··~.:9:~~->-cuen 

::~g:::~:~~:;r ::: ';~e:::::o::;:.!~~Fl;L~.ft~f'.~~·:~~:~:IH~E~~~: 
que originaion l.a a~i~~~~f:~·~~~ .:~:¡} ;~~T,~~; ;~~f"[-:i~i·;;:':.:; 

el :: r ~::: ~::.º ::m:;~.:,;;s¡j;izi~i1i:~{i:~~~e·,·~t~:.i;itJf ~t;~J{j~~?dª la 

mercan·c ~a· _d~l An_v.~n:~ari.~ ~~ti_}.- ~i~::·é~ ta· ·está·, en··. consiSi:iac"ióil:, -:no es 
adecuad~;- ·~/·:.-~~·r~~~-á\:¡·-~¿i~i;~f~- ·_e;~~-,.~ i" ... ¡'i_~ v·en.~·a"rI~>->1 ;~;-~~~:: ·.;::~~:<~ "·:· -

f) Aé:.tivo Flj·~'.¡ 'i:'. ;·,;,~.e, •:;.: ')·,>· 

El ác·r~-~·ci-~/~--p~~:~e:-~·~:~·~Jd¡·~~~-~-~.~·~.:· ~c·~-~~Ó f~j O ;.P~f·~-:·:'d·~-t-.e·y~i'na:r si· -­

pro ~O r.~.~·o.n·~· \s·~~~-:ci'~_n t~e'. _' .. cie·r~-cho ·. d.e .ª-ª¡'·~.ª-~-~~-tO:~·~?".~~.~ .. ~;C'a~~- · d~ dif i -
cu! tad l·· 'p~r:Ü· ~'~'e-sp~~da~ ~.~u acepta~i6n ~¿~~·_-,·rte·~g~ :?d~,~:¿~é.di to. -En 

un ··-e.s~U·d.~.'o">_-~e·~·-~::Scti,~ó···.-ff.j·~.- con es~e p~o~6.s:i\~Oj;~~:i.:~·~-.~:~·E'.!e~for 'debe 

saber ·.máS' ~cerCa _ d~·- 'aisúnas d.e las pa·rt·i'das·,.-:iO-C.iú1·,1a·s···en ·:él que 
". . . ·- . ' .,. :.· ,,_, ·-·--. 

p.ued_e~-- 'ser:··~ac~das de -~U -b~lance_ ~~~~·~.~~:;~::po:r.::~~-.~~·~.\9 .. • .e_n el C.!!_ 
so del. :eq~i,po., teildria_ que cc:>nocer ·~-~-~~.'-~~~·ei:~~~-.~:.-d~\:~·~i_Pb.- ~s.ª~º.' 
su condición .física', si f.ues~. 've.~~~.~-~':: .. ~~~-:~c~.~-~--~(":;~·.~·:.li~·~~~~-ªc_ió-n_. y 

ldaosr •dificultades que tendría· Pa·~-.~~ ~~~~-;~-~~iiX~:',t~,.~,JiJ(f~,~Í~; compr~-
··-··:~if:'-·::.;.i,:'.'.;:-

g) Depreciación del va~or ~-~t.·~ -;;}f~~.~f:~~~~f;f~~t-:-~~-~~~.:.:.>-:t\.~~~~:.~~/ ... ,., . _ 
El acreedor debe. ª.se_gurar.~:e ·-.d~:·!l.~.~" ~.~'_~~a~oi:_;:: .. n:~F,_º·t"r~:~~-~~ª'. ~na de­
ducción de dep reciaci6'Il·. b8s~4·~-:~~~./l·á~-;~~-~·~¿_:~'i'r~-;,º:d-~'..~·u~~·rb~~~·~a __ ,con t.!!_ 

bilidad. Si el bala Oc~ "g'en·~rá1< .. ~-~- .. -:;nql~.t~a.-r1~--'..:(f~Pr-~·é.:1a'c1ór( del -

valor neto, most ~~u;á '::~na .'.-~-~f~~'.'.-~~~ : reS·er~i'~S. ~-p-ar~\'dep:·~,~~-~-~c~ón_, 
ésta es luego deduci~·a de·l: ac.ti~·o ··ffJO_ ·qu·T~ ·.BPB.~e.c.~,· e~ 'el ba.lanC:e 

general. 
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2, PASIVO: 

a) Cuentas y Documentos por Pagar - Cantidad Vencida: 

una g~an proporción de cuentas y documentos vencidos indica una falla para 

tener la ventaja de descuentos en efectivo. Esta es una consideración impo.!:. 

tante; porque en líneas de negocios agudamente competidores, el margen de -

utilidad neta es pequeño. Además, si el activo rápido parece suficiente pa­

ra tener cuidado del pasivo circ~lante, las cuentas vencidas por pagar sign!_ 

ficen que. el activo está inflado, o quizá significa que las cuentas por C.9., -

brar. son_bajas~ la· mercancía es escasamente vendida y se necesita dinero en 

efectivo para gastos corrientes; por lo que corresponde al acreedor decidir 

sobre el riesgo· de oto.rgar crédito. 

b) Hipoteéas sobre propiedad: 

La fecha_ di:! venciniiento de una hipoteca és. muy importante. La hipqteca de -

una propiedad qUe se ha dei>reciado sustand_.almente no puede ser renovada y ':!l 

resultado puede. ser desastroso para· ei negocio·y sus acreedore~. 
e) Pasivos Contingentes: 

Son aquéllas obligaciones qu'e llegan a ser e~ec_tivas solan1:ente al suscitarse 

determinados acontecimientos. Hasta que no se· _r~alicen. t~les cOndici_ones, -

las deudaS no son cargadas y no necesitan ser incluidas en el pasivo, P!'!ro -

la existencia de pasivos contingentes sería expuest~ en observaciones compl~ 

mentarlas. 

Los pasivos contingentes como garantía o fianza ~on ·los, que provienen del ·­

fiador de pagos de cuentas de otros. Hasta que la persona cuya cuenta está 

garantizada haya fallado, el fiador i:io tiene obligación 'presente. Para des­

cubrir la posibilidad de falla, el acreedor de.be investigar las circunsta.!! -

cias acerca del fiador. La obligacÍ5n c·~~o g~ra~tia o fianza p_uede también 

provenir de convenios, contratos de arrendamiento, litigios pendientes, ·etc. 

Los pasivos contingentes como endosantes, surgen cuando un comerciante endo­

sa sus documentos por cobrar y aceptaciones comerciales a su banco,. antes de 

su vencimiento. 

Cuando r.stos plazos se vencen, el banco los presenta al autor,. y si no son -
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aceptados, el comerciante que los descontó debe de reembolsar al banco. 

Documentos AvaladoS, otra manerá-por la que puede:n::llegar a· tenerse pasivos -

contingentes, es mediante el aval de un documento p~ra ·favorecer o beneficiar a 

alguién más . E~ este caso, el aval no. recibe ··ltadá . .'··eh e:r··proceso de ·descuento -

de documentos; pero si- ~a persoria favorei:::i~B :-~~- P~~~--:~~:·banco_ al vencimiento, 

el aval adquiere responSabilidad~ 

3. SEGUROS: 

El efecto de los segUr~s: es muy impor.tan~~·.':P~~~\e1 .'~-t()~~~iento de crédito, ya 

que un negocio puede ten~r in.;er·~idO_' ~ü- c~P~i~~i,/¡;uJ~~tiád.~enté,. pero si no tie­

ne seguros que cubran los-éd.iftcÚ>~;:.Pi~~f-~T~Q~1~8~Ú1, inventarios, muebles 

y equipos, en caso d'e ~u·f~i~ _:á18Gri·-::5f·rú.'es~~~, ~ .. -e·i"· neg~cio puede quedarse sin -

nada. 

Por lo anterior, antes d_e~ .exte~cÍ~~:~ ~~~-dit~-~--0 el. acreedor debe insistir en que -

el seguro esté en cantidad suficiente y con. compañías aseguradoras firmes. 

4 • GRA V AMENES: 

El acreedor interesado en el activo fijo debe saber si hay cualquier gravamen 

sobre el terreno y edificio o cualquier hipoteca de bienes muebles sobre la m.!!. 

quinaria u otro equipo, y cuando es su vencimiento. El valor del activo como 

protección para el acreedor, disminuye por el monto de los grá:vámenes, ya que 

las propiedades gravadas con una hipoteca de cualquier tipo pueden no s"er de 

valor, e hipotecas excesivas son una sefial de peligro. 

5. JUICIOS PENDIENTES Y SU NATURALEZA: . '·, 
El sólo hecho de que un deudor esté siendo demandado, no és en~·sf"'suficiente 

para alarmar a los acreedores, ya que cada uno ti~~e der~-~~~-~-~-Ó~~:~~tA~i~n_a~. ·p~ra 
demandar y el ser llevado a juicio no es evidencia d~~ ~u,~~,l~·~j~si:Í.~ia -d~mande- -

contra el acusado. Sin embargo, el acreedor cÍebe··¡~~es-~Íg~r ... la n8t"Ut-8leza de 

los juicios y ver si alguno está por acreedores par~ ~l· .co~_ro:d_e~ ~~ré.~hos ii!.-­
discutibles. 
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6. RELACIONES CON BANCOS 

El nombre del banco con el cual el deudor maneja sus cu·entas o 

cr~ditos, debe ser proporcionado,··con:el~fin_de ~btene~ la in­
formaci6n. de_ c.Tédi.to _:re1aii:va:::'al:_de~d~r: ... Á.lg~~~s .. -~c;eedores 
acos t umhran · ·ao·1iii t·a-~:;:=~n~\ c,a~ ~--~--,-'~-~·f·t_~~-da;.:'.~_?.~--- _e"~- i b~~~~o\:,~--~··an la -

cual, •el acreedor, ~~~J~ eviden~i~r; l~; s~~~é~~.~ Jé,1 f.~i~nte en 
sus. ne go e ia_C _i~c;)~'.e.S~~ · ::<;·~, ._,'·'. i ,. . ;~:~::·: ;~-~.~;; .:~~~;·. ~!;J:'.~/ ·:~~i~';:':i~~'.X ,~~~.: /;_~_'.;~~.'. _. 

7. ACTAS Y PODER~~, ;.,.--, :~«·,. ¡:-;: .. ::·> ~-1~:~~/ }~>:::.~ J,:~:yi :.~:j;:~.:_::·~:;;;::'»::::~~~-,~-~ (·,-,. 

son d~cumento'~ mü;,¡~;~r,:¡:.t;~·.··:~¡:,r1~~.;~{iftG\;~~~;·:8m~~ª· a· 
1 os ' fu n~ i~_ri B.'.r~~s ¡~,~·~fr.~·~.t~ ~~.~~~:Y-.~;~'?-c,~o.~(?~j-~:~:.~~iit.é:.~.p·at.~.e ~n ~,~'-;- '~·_S·~ in 
dican a la.s: pe:~s~~~~.f f-~~~l;t~d~:~~::~-·~·~~~:~ii·~·~a ~:<t:! t·~~y~·i.~~·~-;.:.c·r.é1Ú. t;. 

';~;::~"· -, 'e,';• . ''.~-, L>· ,; ·:-~,--,· -;-:· ,'-·>~ 
- ··- .·· - ...... '. 

8. COPIA DE SU REGISTO FEDER.AL DE CON.TRIBUYENTES 
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LIMITES DE CREDITO 

Un límite de crédito es· la ·cifra que .. repreS'ent'a.· el_- monto. que el 

acreedor supone es .1~ máXima:·d.e\ada :que<.-·e·1<C'ii~·n·t·e':-_-~-úe"de adquirir 

y pagar pun t ual~~n t_e. · .. ··Ei .·a·~~~~'.d.o~;:·.d~·b:~>-~i--~~Prt7 ·. :e:·~-f ~ r·;:-~ rse·. para 

es ta blecer un 1 íin'i t_E! .. ; de>: .c-Í'é_d_it·~:~::q·ue'.- · se·á~~ m§~;:::·p~:;:~_Ve~~hosa·_:-para su -

ftio rme 8x t0 epn.d0 ri.d 1a 0. ameu'-~nn_:::·~. 5c~-l:~~di_: ;~e._:bnjt~"~-e~:~;sn:.;o~-ª.~-~i<n~~.'.Sf __ ·~~e)r:~~i°'/r~·.:á?.·. :.d'.~-! q ~~¿,_- e~~:· m-~~ to·:¿ ~el crédi. 
;18. :·.c·¿~·i::·1·.:;~:fd~d -de_ ~aS yen-

tes Y. s~~·--u~-i~~id~~:~:e:~y'.::;~:J/ ~·-~~2~·-: .;,:_'"~·:.~, ·:5:~;:- ~Jd: ~\~Yi .. -·::,:·;·. 
El· pr;pósibd,,dec~~~.!i;'ie:~:~~:Ü:Ji'ii:~i'.¡,~;'d~id~Úit~ ei':~~v~':ar· la• re-

~zia~;d;o'.;. ;Y,~.···ª~~r,iria;•j;a~r'a;;·'·~J1 :ª~~ .• d!.·~1¡.~.!:sr_;P;.~º;·,·:º¡ ... i_i1!;b¡.:_:_.~1;_~~1 d·.\11 __ ·_~ª1.•.:.:~d~~f \li}~}lilf !ti~~I;:f [j¡~;:· 
-_ - de:,. c·r_~di ~-.~- -~-~-n :q·u~-,:~-~e·.~ t,a .:.~~ 

.C?l_.ien._te-::: .. ·~- ~: :'·_, ·. , ·.· .. -:;.:~_:.:;_~- "'< · ----
. '-"·~-" ., '.·;.';¡; ' - ' - ' : : · __ •' ,: . --

e
U

5

n . cP,0~m·º.-ptr~-0_-:1b_· __ m
0

: Pr_::.:~.·.·.;re_;:.t1. -~.· •. "c?;~r·-~~ee'd~{i;.";:~t·o·~~.~;-(r--.~ieac_:-i·:··ae;~n. it. ·.gnamca'~ i
5

5n
81

dt·. e
0 

udne_ 1 ííliil~-:·-'_d:~:::~-~:~_d~·t'ci, -
un~.· nu~v-~.--: cü-~n ta-. ·c·on 

o~~º-~;;:~~-~-ve~'d~º-.~~.:~:'.Fe~·;;-_ia, --~·ismá _línea. Muchos g-eren_t~s ·a-~_-_,_¿:_~édi to 

uS~O'.,.-·~~t~{~1;f.~!f{,~_o!D~·::~su _.pI-opio limite de crédito i'nicial pa~-~ _el 

C11·ef\t'e :· E~"t~-~ ;~~:i·f~~-s _pue~en ser obtenidas a tr·avés de interca.!!! 

Í>.io d~.r~'~i:·¿ '·!o\"~~dia'nte el intercambio de informes de Asociaciones 

de· Crédito./ 
El·Ger~nt~-d~:Crédito puede realizar su propio an§lisis financie­

ro , .-~~~i~and~. ¿u8iquiera de los métodos de análisis de estados 

fi~a.~cÍ.'~·;:o·'~ ·: p·ara:·poder determinar el límite de crédito y el gra­

do d~<·~-¡··~-~;~~ ·_81 otorgarlo, éso l~ decidirá de acuerdo a la magn.!, 

tud del·:~·i~di.to ~~e· se este solicitandot ya· que debe medir el 
' . ., . 

tiem'p~ Ql:Je·_ invertirá ·~ntrevi~tando al cliente, analiz~ndo. est.a_dos 

.f.ina.ncie·r·os , interpretandO iriformes y dirigiendo la investi8!!. -· 

ción·; )>~i-·10~.a~te~_ior, -muchos geren~es de· c:;.r.édito cÍespué~:-d~ d!!, -

ter~in~r··ia importancia del.cr~dito,solic~tado~ d~~~den· utili~ar 
la investi.gacióO. de crédi_to· ~e a_gencias especializ~das. 
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CAPITULO III 

ASPECTO ADMINISTRATIVO 



INVESTIGACION DEL CLIENTE 

Como una medi<Ía .. dÉ!;:se&urida·d, puede establecerse· como política de 
. . .'. ~ "" .. :" ~ ' . \ . 

crédito que,·tadas.~.-:1á.s:):10l.~citu~es de cr~dito :se .inV-estiguen·, -Ya -

sea medi~~ ~;~. :·.~·n·s t i~t UC.'.iOne'S a:.·; BsE7·n_c1as·, de.: in \/eS tiSáci.ón ~--~> d trec ta-

men te _:.P.Or/_~-~ .,-~-~P.?~~fi~--~~-:.},-";:;r < .. i,·_·V.
1

' ·-~· • ;.'·-; , ~~~·< , 

::::·:.::if :;¡~¡:~~¡,~~:~.f t~~:;,~¡{~~~{:i;~f I:~·::¡:~ 
to de reconocido~ pres tig~o.~.que;:, pr,'? po_r~i~~e: ::in_f O}"!!le.~j-PO~.";:.~!?IC~~ .. to -

s º. b.r e.·per,~{~~!~Í·°.:.~~E2~~;,ª~~~~ff fü~¡~11~~~·:1~:t1i1;.;~$"~"~:,¡~ ··.i~;c·~· ...... ·· . 
Los i_~f '? i~'.~-~ ~-~~-:··~a:·~- _1 ~-~ -~--~~--fa~x__n_~ :~mii ~Me~ t·~_,:._~.r ~ ~:ª ~:".\~.(.~:'ª b:~:~~-~:r .. ')._~~- · ~e 
. ch os más •1~·~~'~f~{f:es~¡~~~·.¡~&1.;~~.;~}~:~~~jEi11~f;~~~~.~~.~~~~:E~f ~.·his t~ ~ 
ria de _ la·.,~empre_s~~:._~~s ta • .. 'sus_-·;.º P.e ra~i~~es-~ -'.r~c~n ;!.~.n ~ec_~4en tes de sus 

· . ··-. --_~_-.:"/_.-. ·:::'. .. '.: :._':?~f~>¿f~-,>'.:· :.::; 1 ~~y.-:;\.;h ... :::f,:,-.:':~--~N'f~~~~·:,;~~~\:·~--~-~~~·t::.:;;:t~.~~:).~ _.~_;'<'.-. :·> ·: ,. . ; · . -· 
f uncíonarios ,~.~,:posiC.iór(' f ina·nc1·era;·;~y¡;}áó t"éceden te's ;'de pagos. El 

plazci··'~or~'al~.~~;~.l(~b;~fftJ'.f:~;i'~tt,;;~~~{tt~~~~ ••• ~.~-f~i~s'·~·s d~ 72 -

~o rás, sin··.~emba rgQ·-;,,_ .·la-s·-; in ves tiga-ci'one's.:;:;es peciales .. pueden llevar:... 

:: :::,::':~:1~~·~,:~t111t~~;~:,~m~if ~:::.:::·.::::::':·:, _ 
r_ec tamen te, de' acuerdo. a ":Jos .~;req uer.imien tos~ del .:.caso. 

-'--~.--- ~· :~{~~, .~'.{~~-2:;~{,~.':&~~~~~~~-~~{~:~~~·~::,r~·~é~- "~---~~;-.· .~ .. :.:;~;.:. ~ _ ,_ . . ~ . 
En· alSunOS ':: caS 0S';'.~:~1a~~\inf c.iimacióri·~·de;:esas:·.-f uen tes '·"puede ~er._y ir. pa-

. ···. :· .- :: . :··-.~~;;: ~~: ->~:};'}::5E~<i .. -~'-<~~~:~:Jt;~·~,-·:.·.:.-:;.~~'.V~~;;~~-\;.- :';\_·;~'..·::·.~:~.:: ·, ,-. ::> ·:;. · ·.-:·:~·}- · \·. 
ra· resaltBI-·»:aquelras·(áreBS~.e·n~~qUe~·se.t deDe:,:pro.fUndizar, ·:Pe,rm1tie~-

do al an~lis~i )l?ihJ1~i~'~;ftdu',·e~'n~:~t'et'~s:f,.Eat1;,a~l;•qe:~s~1·c,:~o(m~·0~'.ÓriÓ~-~~5·¡¡ ~~¡,'~cíÜé:a -
debe~:~ '.b~-~~;~~·~:~.::~e!1 ~~}~'~·.:'. -_. , . i\~for~-~~ ·~~: i.nt~rcam. 

:_ ':. : . ... ,. <, :-,~,~·:; :.~_,·:· ~ ,.,, ·' - ~ ~ ~ Jf '~ '.·,.· 

bio, maYores d~ t·Os ,:sobi-e' lfu~\~lonar·1os·~-;-.éfe·t-Bi1éS :~-~-~-~ie~:~nt'ái:ios -

con relelción ~'..'ios. ~·~t·a·d'~-; :_f1na·nc':i.·e';~·s'~'. ;.~;~-~·~?:_::.;~: 
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ALCANCE DE LA INVESTIGACION: 

El cualquier caso en particular,. eLalcan.i::e d~_.·l.~'~n~éStigaéión ·de ·crédito de­

de la conjugación de muchcis factores t·ales ~oinO ~~oS'.s_igufeitte.s: 
1. Monto del pedido 

2. Importe del volume~.poten~ial·de pedidos 

3. ~olíticas de la. empresa. en mat~ri_a.·de:~z:édi~o •· :-· 

4. Situación d~l ~lieht~·; CClie~te. n~·evo·, · Ya·~~St&hie¿:i:do·~ ··"_-ci1~·nte :_1ñ~ctivo ) 

5. El riesgo inher~nte ~ verider ~1 ~ipo de- ~i~o ·~-~~e~Ji~i" :~-;10~-J~--t~:Í.~-l ,.al ~que 
pertenéce _el cliente 

lidad bruta de la mercancía 

7. Si la naturaleza del producto motivo d~i Cr_~dii_~-: es~,'p·~:l°~~-~d~-~~ .·o·:~~- tipo _el! 

tacional 

8. El tiempo disponible para toma.r decisión 

9. El valor unitario del bien vendido 

10.El crédito total de que disfruta el clieºnte, etc. 

En determinados casos puede no ser aconsejable retrasar la aprobación de la -

venta hasta tan to todas las fuentes de información hayan sido verificadas; sin 

embargo, debe reconocerse que una de las causas principales que generan pérdi­

das de créditos es una decisión basada en insuficiente información de crédito. 

Estos factores deben ser valuados y analizados por el gerente de crédito, para 

decidir en qué punto de su investigación ha logrado información suficiente pa­

ra tomar una decisión. 

Bajo condiciones de un mercado de alta competencia 1 la rapidez de la decisión 

es una consideración importante. 

P~.r~ que la información de crédito sea completa, el solicitante de cI-édito de­

be dar a conocer la naturaleza de su negocio, su participación y posición fi­

nanciera, el historial de sus utilidades, además de aportar refe~encias banca­

ri~s y de proveedores. Si esta información se le proporciona ~ una. age~~ia de 

investigación· de crédito reconocida, en la mayoría de los caso~ ~u infoime pr.Q. 

porcionará una base adecuada para tomar una decisión sana en materia de· CI."_édito. 
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No obstante, la investigac~6n deb~ tocar, co~o punto im~~rtante, 
la determinaci6n sobre si los datos financieros s~ tomaron de i~ 
formes ·preParad.os Por auditores indePendient·~, p·o-r e1- te.::íorero -:. 
de la empresa,; e·1 C.ontBdo--r., interno o. s.i rep;·~~ent-~ CifI-aS· estim!! 

' . " ... 
das .por alguna fu'en·te aje-na a la· empresa'.; 

Cuando se' decide efectuar ta investigación ·d1·~e-Ct~~·~·ni:~:,f P~~{ el 

área de crédito .'de'·.-1a-·enipr.esa·, ·pu~den ÚtÍ~iz.~-~~e'~ ~-t;·~·~·~·~;~~iio~· ~~-
ra reca·b~r.i~· i~·fo~macÍón, tal~s como :.;::·>- ·-:'_":·;~./;'.f-,,.-:·,-:,. _, •. 

Grup~~ \1~ ·~~'te~~·ambio de informac¡~~: «· ·--~·<:>~;~ ,-~~~~~;:.:" '..> .. 
En nueStro ~edio, cada día cobran mayor Btig~:·;¡.~s;'.:,~,:·J~:Í:·~·~¡~n;·~,·-· i.!!. 
tegr·a·da~ ·por .ej .. e.c u.ti vos de crédito ·de .... ~·n . .,m·:i.~-~J· .. :: .. t~~~'./~.~-'.~ .. :~:~.~.ü~'t··~·i'~ 

:::'.::::=:::;:::::::::" :::::::::::i·::::~:í·?l~S~k1llf lfüi:::~ 
c'a prod i:i_ce exc.elen teS resultad?~, puéS..._·e1 .. :~·~m·.p·o~ ~-~.m·1e.~.~~.:;·d·~: ,_u~·. - . 
cliente. con., un :determin~do' proveedor ·~~si·:·,:si~~~;~\:~~·<~i>~~i.~m~ ".""..:. 
que con los .demá'.~, ·Y.· as.í·. ·se tiene una·:.:i:de~--,·m§~·(~·l'.~,~~\·d~·i ~-'Cii~n te 

el iniPorte Y:·.ia ~~.frec.uen.~ia ~on- q.ue_ a·o1·i·c1·t~·-_:c·~~d{t·~~>;:~~~'. ·fo,rma· -

en que_c-Ubré:· su'S:·comprOinisos·, etc. 

Un g~re~·i'~·, ~:~ ... -c~~·~ito -~:~tualiz~,io deberá pertenece·r .. a ·es·h;e>tipO 

de asoci~ci¿:ries-~·:·::S·i, exiáten· en su industria, y ··.en:-_'.~~s~\~-c~:ntrari·~ 
pugna·~ por sU .. f~;~ª~·~ón, aportando su iriterés Y fr.~-~~.~·:~·:C,q-~'.8:·~·~·ra~· 
ción. Es.~e :.Sistema proporciona en términos general.es t.·:10~-~me_di~~~ 
ín~s econ-.o'miéós-para ·obtener -1a experienC.ia'- regi~-trad~-.~.Po~:.:.~·tr'as 
empr_e·sas_. y. c:'iiminar' o reducir considerablemente ia·~n~¿~~.i'ci~:d _·de 

otros·métOdos más costosos de investigaci6n. 

Estos grUpos·. ~rabaj an en reuniones seina~ales dO.Ílde: -.i'~'~:'.r*i~~~r6~s 
exp.onen !Os problemas· propios,_ c«;>n. lo. que ·e.~ :~.e~te.s~~~~'~,~.~:~_'de·.'._­
crédito recibe una excelente oportunid~d- :no' _s:6~~;:.:4.~;::~b·~-~~e'~;.in­
formación- de primera mano, sino, ademáS ,de·.:i'nt·er·~á·m'b'iar'.'TúDp~e -.­

siones valiosa's, así como de po.ner ·a1 .·dÍ~a"·~~".~-i~f·~~~·~··~~~·i'6'~:. ~·~i~:: -
cionada con la capacidad ·de los «·_ries8.os>.~~a·~·g~~-.~~Í~'~·:·.:d·~>~·r-é~Íto -

para mantener sus pagos comerciSles :sob.~e ... hBS~'S'..'Sa~aS· .• ;. · 
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INFORME BANCARIO : 

En·.'t6rmin~s generales, los bancos consideran qu~_su:obligación 

pri.mera.,·_rildic.~ .co_~.·.s_us d~pos{t~ntes;. sin em~_~rS~.' .~-~ª~-~-~·se ~xpo­
ne __ de:_man.~r·a ampliB Y_-~lara l_~: natur~lez~.-Y _:e1 .·a_l_can~c~:.de la ~oli 

ci tud ._-de i~·fo~·~a~ión·!· ... ~-i: ban'.~·.o ~~-~P~-~-~i~-~-~ ;.i~-~ ·; d_~'to~~-'q·~e<·e·~_·_té _en-

:;::::;k::;:¡E¡;';¡¡;:~:;:m:~";ij:,i]~;~u~~¡~¡}i¡R¡fü:;.· · 
cü:~s _que· ameri t_é'.".~.--:'~s ta·. 'inf or_m~c.ión_, _¡·ca n~;.e1-; f.~~-','.de_.:~m~n-éj a~_:.ra .·~-a-

l ic-i·t ud' ~d·; :;-~ ~~~i:t~f ~-". ·;~ ~~¡;~ !t~~:;-~j;~I'~!i;~ '~;~;¡:;: :¡:~5(f°f ~~I~~~~~~l~:~,;-~-:~:~;~¡: ·-. 
~ar.·_·r~;~~-~~'.~'. •· __ -'-:-. :·:.:.o.:< .. ci:'.; .. · :.::":. ::~-:;; -;o;.:·:->,:.·~-·-~, >J;:;,5< ·f·:·-... ·- ':" .;'r.~ 

I
·N.FOR'-IES' .. ·o:···E'·:_:L··a·s_:· ';_+. -._:~-::·' ·, .--~. t·~· ::•·,,-·.·.;.:-;t.·'''·~, ~,~:,,-.,.~:-:\~-~~¡'.e~--~~\~'~·:_,,·,;.:::·.:;.-· ... -

r _ V.~ND~DORES:· '/' :,;-: ·,):i··~.:-

ser cap~citados 

f i n~nc·i:e,:r·~-~-~; ·m:á-~_-' r·ec.ieil teá'·~·:: 
Los 

u b icaCióO ,_-·~/'·· ~l":,;á·s·p·~·c·¿·º, o-.-

ausencia·, de.•:conipetené:.ia· •. '.,A~':.'.Para:./o b tene~r__.._el-·;·máximo.~~Pr.ov-echo.· de las 

.. ~~~¡itfü!.~lli~t~l~i~~IDtf mt~f ~füf !f ~tf~llfüt~tii~~~. 
ci"ón" dé·;::·:f~v.:e_n:t:~-~i

7

?·~~-~·y_~;~p.t"_cf-oo:.~m~~-u,:~·8n·~_"si:-~.~cp'a~;·cr··.·.l.~0o.·_-ss~~~.·.·~·d\.ªe·.·~.~ 1i~;n'/Cm 0e~-.. ~d:~0i'·.:a,-:.:.n~··,~o~--~-ªi·cl-~'.·.1.·.'·.··.-~8-~·-'se-~.·r\.~e 0n:~.bt:._:re_.;e.'···d;,e.!l. . .'. 
pee tos:_- -~n·, ~~-s :~-~ili~\".):'iS:'S _ . 
crédÍ.tO, .pu-ed·~----~f~6·t~·á·/:~-~ª _1n·v·es:t:is~~ió·~·,-y; .toma·r_ me~·ida_s ·pa·ra. ·­

·proteger ~- "ia'":t?~p'.~~~·~·.· 



INFORMACION .TELEFONICA: 
' . . . . ' . 

La· información obteOidá. médiante el contacto por. vía telef6riica Plantea al ª".!!. 
lista una se'iie ."de pr~'blemas consÍ.derables, ~parte de que :ese-_ medio· sólo debe 

utiliza~~-e -~~~ra_·:~~_dd1fi~a~ _det~rminado: t_ipo de da~_os,._ -_ya .:9~.~ ~~i-a~: ~-~-~O~· su val!_ 

··'; 

N~·- ~bs~~~t~~~:ha·y·~_-:&e~~-nl:es de crédi~~ q~e·:lo~ra~ -~~t.~'?e~'. ~'.~~ -;~~i,~-~~~·-··~~~d~- _de -
lo~· co~t"a.cto~ t'e.le~ónicos, los cuales debi~ameni:e __ m~~9ja·d~~::·p\Je~~n .ütiiiz~rse 
para c~~pi~~-entar: :i~:''iñformación del soiicit~OtJ'};: ~-bt~¿~~-~ .. ~~fe'~.,~~éfa!~ _'.-com~ré::iª-· 
l~s·:_ Y de: lo~:~~i~~éión para actualizar inforrri8C~?~~,-, ~~~~ía~~··s:~~r~:a~~-iiOOS; ·de .. 10~ 

. casos. '/-/:. ~~': ;··_ ~ >T:· ,,.. · ,----: ;>"-~ 
-·.,:.;.,:~~. {~>~·;__-;.::·:~,\;j:-/· 

BOLETIN. JUDICIAL: ... · .. ·.·.·.· '.. . ._ 

En el -boletín· jud,icial se publican por juzgado' i'~~>~~V~~'~T~U~:J-:(~f~:~J"i~~~~i}n_-~-nf

0

·._-r· 
juicio ejecutivo mercantil, suspensiones_ de, p·ag·o:::·,:Q~i~~r~;f- ~t~·:.-~··;!:~ '.~:~~-, 

mación de alto valor para el departamento de créditf'. ; :,~; ;;'. ,e('/;} 
LAS CAflARAS DE INDUSTRIA Y COMERCIO: ,·.,-_ -:\_·:>·~· ;. ~!, 
En la mayoría de los casos 1 estas institucio~e~ _cúentan·: e~~-- u_n:. d~P'~~~~~entO de 

informes de crédito, el cual lleva un regiSt~o ;-~-~~~~~~~·~-~'.ó~~~~-~-~ :·~Cm-. da_to~ ~e _, 

muchos años atrás sobre personas y empresas;_--d~bi.'d,~~-~~~ Bctu~~izad~- y al_ a.!. -

canee de sus asociados. Tal es el caso de · i'a · Cáma'ra'- ~ácional ·_de Comercio de la 

Ciudad de México. 

Para el caso de una sociedad anónima df;!~icada a· la. producción y venta de pr.!?.. -

duetos metalmecánicos, al recibir la solicitud de crédito, se procede de inme­

diato a solicitar la investigación de crédito a la agencia investigadora y pa­

ralelamente el área de crédito de la empresa procede a realizar su análisis de 

documentación y financiero, para que al recibir la investigación se unan las -

dos opiniones y se proceda a la aceptación o rechazo del crédito en el menor -

tiempo posible. 
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INSPECCION Y EVALUACION VISUAL DEL NEGOCIO 

a trav~s de entreviSta~ y. vis~tas .. per~~nales a clie~~es~. el acre~ 

do_r puede obt~-~er ;infoi:-rriaéión _útil as1. como_ fomentar· un· 0 mejor en-

tendimient~-.e~tre.·la,~asa:vendedora y su cliente. 

Una ent"I·evlStá :ap-ropi·a¡lamente conducida, capacita al solicltarite 

tienes "útiles; permite· al acreedor ha~er·.ob~erv~~i~~~~:~pe~~~~~les 
e inveStig-~r cuid~do~amente lo relativo a p~'~t~s·~-:dti\i~O-~~-;;.:;'.~;·~· (i·~~i 
nl~~te- est~hlecer· una ·discusión franca y t1b~~ q-J~ .d'an'd:u~·¿a\·a ~un:·- .. 
entÉ!ndimiento mutuo satisfactorio·. -·:;::( ;_:_:,.: -;~~~:-· 

" Debido a la magnitud del cr~dito so~~citad~, 
acre e do r Solicite conocer las ins l:alac iones···: déi. :'Sóiici't~·n·te··~ .con 
el fin de evaluar las instalaciones y·".~-Q:ui~·~"' q~-:~.'~-~::.\~~-~,.:~-o~·~~·t·~-·-·da 

; . - _. ''" - "·'"» ·~·-· /.".,. -
do, podrán respaldar el· crédito que ·se:_o.t.Orgue i. eiú:a· .inS'peC-ci6n· -

visual del negocio será un antecedente.,.~i~~-·."~U~>s~·::.in't.~~·~·~~·¡ .ai«-

análisis de crédito correspondiente. ., 

El acreedor deberá tener una actitud amable· dll·~·~~'t'~/:i·~;<~n.-t'r·-~~·i·~-ta 
con el fin de que el solicitan~·e pl~-~·i~·~e ;':f.·~-~~:·c\¡-.'..-~_t:.·~'i.~~·~-~-~~-~~t~::Y 
le otorgue la mayor información po-~ib1·e-,r~s"p-ed"t·~·:}~·~¡.'1~~ .. ~'.:d~'ndic.io:..­
nes actuales y perspectivas del -:ne·g~:iCib-~- .';'.-;.:'.· <~> .Lt;_ ;~~-:~~\'(~(> 

::. :;:::::::::::'.::::::.::::;::::iii~l~t1~tii~(~f ;~:;;;:::~ 
el punto de vista del ac:e.e~_.or<:~.~-~~-~ñ~~e:~~;~.t~.~~:.~.:º'..~er~i~e_-~BPl".e~j.~~-

:a~:l:~~~:i::n::~ ::::s~.;r;::~~~·;;1·:}~t:t{~;t:jt::f~~:f1s~ec:~ap::: 
riguar estrechamente. e~; cu_a~q ~.~:er(~~f~s~·-·." ~~ .. 1:-'·.?~~~·~i~ .'_.~u-~.· P.~·~ ría .. re­
querir de eser~ t in :Í.o,; ~.,Com~~·.:~~~~-~~·~~,~~/~~;'·ci~·~p~~;t:~ d-~::".ia. iOs.Pección 

evaluación visual .d¿l .. ~~gOéd.'o·,''~~~é-s·~~; _p~ep~r'ádO .. pa·ra ·interpretar 

hábilmente la infá~.ma~:Cóiif'."~~1:"º·P~:r~,i~:~~d~. ·,p~r e1' .sOlicit.ante. 
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·:.: 

DETERMINACION DE LA LINEA DE CREDITO 
... '.- ·. 

Para llegar a -:la dete.rmiriaci_~·¡.Í. de.:la ·1ínéá de .e éditO en una 

SOciedad Anó-~i.nla dedi~~d-E(~ ra· m~falüÍ-.8ia·, es. n ~·esár·10 .. cubl-ir 

· 1os siguiénte~··:.:1 p~·~:~~~-i:.· ·. 1 ·.~ • -·:~;/ .<:<~:-<.-

1. Hab~r- r-~-¿Ú~:-1-d·~'.._ ~-~ '.·~~·¡:¡-¿{~·Úf _:~'.~)-.;~~~~¡-:¿~<- j~Oidamen·~·~,~ req~iSitada y firmaÚ.":·. · ·:,: .. · ' ' ··:. .-... :·· 
'·'" 

2. Haber- rt!ci b-idO:· tod~-~- 18 :_;·d~·cume·~·tac·i:óO- req uer1·da · ~~:~ --~-~: ._-:·~:.É~t:~dos 
·f inancier·as< d'tc~E~·m·in·~~ú;·s · º":·,f i~mados - por C~n t·ado·r,·;p·a bliCO · Bc,'re'd! 

ta do eón nd '.;,;á~ d~ 's~is m.ds~s .·de practicados; .• ' .. S ~ ?( .. 
3. Carta del B~nco: C::«?": ,.e~ que_ el_ solicii:ante_.op~~á·; >-~n_··;~i~' ··cu·a1··se· 

me~cio~e: · ~_n_t"~.g-ue'.d·~~d ~-le :i~s • i-elacione's, tiip,0 ~;.:d~ .:::~-~~~'.~}~·,, :i.~~~:.~·-di­
. t'?s. _es ta bleycidOs si . 10·~· hu b.i ere Y. 'f oi~~ 'e~.'c que;- h·~r~~··ri·e·j ~'dO ~·_;5~5 
Cuerltas el '-'cliÉ!.nte. -·: --~/)/ :_~'.~~,'~<-·~·~:-~: 

4. Copias _de ,A_·c.tas· .Y -~ode~es ~: tales· c'omo -:aC"t'E~" ·~~.~~~-~';f~:ti'~=¡~-~.:~:~-e: la :-

::: r:::a y f ~:1o~:\i::i::s d: t:rm~~~;ª}ic~"<z·::f.~~.f 1~~~;,5~~ ,f~cul ti¡_ 

: : ~:::: ·:~ ::·~::,¡}:::ª:::ºR::::::( f fi.e·i.iit~~~it~iffM~itifr. 
. e~p .res a~ª~: 1 W º• :~ª r~;~ f i.rmar•.,;ªi~~,; j~;J'ri:t~rt~f t;~~i.·~1~,:~',¡ L ~··, .. · .. 

La· de terminacion =del :m~n.to _d~:·,1 .. :_: .. :l~-~·e.~ : ~-~-.~ ~~e_d~:~.~·:.:.V~j.:.~ --'.~'~ep_ª.~-~~r 

:::;;;:::::¡¡;;·:-::::::::;;;i:~~t¡t Et~~~f ~~[t~~~t;:v:.¡:'· 
Ca~e hacer :_hincapié en q\i~ "~~~-~-~-:~~o-'.c~e_d~m~e _ _.ntfr~:~.'~ .. ~ :_·.~-~-·e~-~~~o,·a. una 

:::~ ~ :: : i~::~ ~m:o·~::~::·!ª y ªm!_: J::t:~};}~·~i~1~,t~t§~~i~;:'{~~º:!:~:~:edi 
do puede ser superior a N$ :so,_ooo·,:;.es·;:por·~éllo·-:..que.:las:·POliticas -

de crédito pueden consid~~a~~·e :~~i'y·::~~t~,trt~·t~S ;.~~.:: ~ci.~~~~~::'~:~i6~ ~on' 
otras empresas dedicad·~~ a ·ot'ro'á~ 8.i.~~s·_.::'..:· ·, ... 
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FORMALIZACION DEL OTORGAMIENTO DEL CREDITO.·· 

. -·_ ,. ·,. '·:· ' 

Despu~s de hab~~:é{d~ ~Ja1í~adi:la '.inf¿~ma~i6n fin~nciera·y la 
' .;~ .. ::>:-..·. ;' ·.': ::_,::-:' ~:· ··: . , .--.· '.' 

doc umen t:'.ación pr·~Sen ta da''· por·, el · soi·i.ci·_~a~ t-e , .. Y '-Y~~--'.~ u~·-- ~1 -.~-~re.!!. 
te d~·. c~~d~~~;~~- iiaS;det~~mi;n·atÚ> :-~i{~-~~~f~ .::d'~ ·: {~'-:_:·iín;~~.;~~d~ ,-~~--~·édita --

::;,:: 0::E!1~~~¡~f~i;,~i;it~;1i:t~~!~~¡m;i~:!;: 
partir 'de. esa-~f echaE.: puede., dis poner~;~del:< man to\:de1:su ;:e red i to;'··,, 

' ·_~: ,.',-:' ·- ~~,\.:- ;;~--~- .. ).:~'/' :/\":·-:-~:>:. ,:·.::~/':-'.'.; :7/·::'.' ·_:::?';\ ~:·.::~\:~~";·:.'.~::f\:~':iy:-:?'.1/:.':,,:·~!:-::..:.: 
E_s ta. in f orma'ción·;,_. ta'mbiéri:'.de he·~:t u6uií-se~~ a11~tdepa r tamen tO.'•.d e~.ven 

_ .'.~ '. .· ·.~·,.:~.-.·. · :~~:- .-.\~.v~~:~: ~t~·¡;~··-" ·.,·;(.::~{J~i:~:~~).t/(~;\ :'\,~--< /~;;i'.-\::(0~:e. ·'. ·r;~ti<'._{'¡:,:;;~;,~(~'.~-\ -,_ . ·: : :-, 
tas·, ya .. que ·_:en~ caso:;; d_e,-::~~~1_1ero:._algun~ped ido~:Cf inca.do ;~;~pueda.-. proce 
-- . . ... - : :--. .-.-,·- : .. ~:·.~·~,;;:}"':: .. ,:~,~~:.~~ :":/}'.'.,:.:t~;i~;, ·:~~~1~'.).0 :·~~2;.;, -~:<--~~:~;; -;o:~r{:·1i:-~;1:~~~~··:\(~] .. ; -i f)>:--·,:'-:; ó:: -_ 
der a: tramitarlo : inmed_ia tamen t~-~:·.despuést:·d-e:_'.. q ue'.;.el1~,-clien te' haya~··-

¡¡;¡;:¡¡~:;·¡¡¡¡¡¡¡¡1111~lf tllllillíl~¡l¡;,. 
d t to, ~on e\~: f"1D'~~ d·e .;.g~r'~·~ i::i'~-á. 1r ·:-.1~~:\i"!"~-é-~'.f ·d ~:-.:·~·f.~·di t:~(::~lár~~d"a. _. 

En· caso .d~_que··~1, ·;C:~ien·"t-e. ~~ dese~:··fif~a·r:·_.ün'\:Pa&·~·ré~-~':'é~te· podrá­

garBntiz.Sr ~i· c-~éclf{o+~-~-d¡.~~-ie-·-:~~~~t-a >de---crédi~-'~,~ b·ancaria o··una 

garant~~··hi·~-~~-~h~.~~~· ~ pre.nd.8ri·~,,.<::·en ·cuy.o. caso, 1 e1· C:Osto de· ·no­

tarización. y registro,. -quedar~ -:a. ~~r~-:~.· ~-~i ·.cii.~~"~e"-:·' :' 

bricación y Verita de productos metalfirsic~·s,, Y: ·urr:~·j~~-pl'~ del·-­

pagaré que se utili~a comoc.,in'~t·r~~'.~nt•o: ~·~: ·~~~~~~'ia -~~'1:':··c~édiÍ:o: 
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Empresa "X" , S. A. 
Av. Universidad No. 1504, Col •. Industrial, Delegaci6n 
Azcapotzalco, 02300 México, D. F. tel 587 69 23 

México, . D. F. , 3 de agosto de 1993. 

Servicios Acereros Occidentales, S. A. de C. v-., 
Calle 22 . No. 2403, 
Zona Industrial. 
44490 Guadalaj ara, Jal. 

Estimados señores: 

Conforme a su solicitud de crédito, nos es grato informarle que le hemos otorgado 
un crédito límite de NS 75,000.00 ( SETENTA Y CINCO MIL NUEVOS PESOS 00/tOO 
M.N. ). Este crédito quedará vigente durante 6 meses. Cualquier excedente de 
esta cifra merecerá consideración especial, recordándole que la estabilidad o am­
pliación del mismo, dependerá del cumplimiento puntual en sus compromisos, y que -
cualquier variación en esta cifra, se la confirmaremos por escrito. 

Asimismo informamos a usted, que el procedimiento actual para depósito de sus li­
quidaciones deberán ser en apego al plazo de 30 días fect1a factura puesto en la -
Ciudad de México, ya que nuestra política sobre intereses moratorias y descuentos 
que por separado anexamos, causa un cargo en su cuenta por retraso contra el plE'.-
zo pactado. · 

1. El pago deberá ser con Orden de Pago sobre la Ciudad de México, a favor de la 
Empresa " X 11

, S. A., a la cuenta número 39290-2 de Bancomer, S. A. o a la -
cuenta número 172314-1 de Banamex, S. A. 

2. Agradeceremos nos comuniquen al siguiente día de su depósito, proporcionándo­
nos el número de orden de pago directamente al departamendo de Crédito y Co -
branzas. -

3. A lo recepción del pago remitiremos el original de su factura pagada, por co­
rreo, sugiriéndoles nos mantengan al tanto de cualquier observación. 

Nuestro procedimiento no contempla recordatorios de pago, consideramos que las -
condiciones y políticas de cobro han quedado comprendidas, por lo que les solici 
tamos nos informen de cualquier duda, ya que en lo sucesivo en e.réditos por en ':' 
tregas a partir de esta fecha, confiamos programarán nuestro pago bajo estos t'ér 
minos, conforme a la copia de factura que se envía con el producto objeto de 18 
compra, por lo que de no recibir dicha copia, sírvanse informarnos de inmediato. 

Estamos seguros de que nuestras relaciones se afirmarán y serán base para mejg_ -
res negocios, para lo que nos suscribimos de ustedes 

c..c.p. Dpto. de Ventas 
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EJEMPLO DE PAGARE QUE, GARANTIZA .EL MONTO DEL CREDITO EN UNA 

SOCU:DAD ANONIMA Uf.íl[CADA A 1.A FAílRlCACION Y VENTA DE PR.Q -

DUCTOS METALU.RGICOS: 

Bo. Por s N$2~ó.oóó-:cio 

¡-~· -~ .. ---- --·· . -· - ~-- - ----- ~. - ··----- ·--........... ___,...-...-...--.. ,.~.~;'"·~-:--·-~.-,~ .• ~ 
L7"0-~~o:;crnNTOS CINCUENTA MIL NUEVO.s PESOS 901100 .M.~._L _, •• , .• !.;,:., .. ;,.;,;...,,__,_.:,_.,....,.., :lJ 
Vnlni mclbldn an _ Jlt! rcnnc_t_us_______ o _mL_ enlNó •mllslnccl6n. 

Lncanl100'1 ri11•" •1tT•r'<.•'•1 P'oll' Oo'19<1r .. • "'~ ~xi1tn <Je r;a:it1dad mayor. poi lo cual .,e lllO'Q<"ln otros pagarés CC'n vnnclrnlontn" 
pmtp1iore~ v que~Ja (>•rr+o-~Or'T'•~n1i;. cor-·JOO>!ln.lo que> ~1 no e'> poqor1o esta ciól;Um('ln!n preclsamP.nle o i;u venclm\onlo. s?. do-
10n poi V<)netdos anl1c1rx1darr-~:ilQ f(1!. c.J•.~m<'1s Dagn··~s o t1ui:> ~n r~rier~ osto cll'J1J~ulo 

ES!e rx;1QOI~ os rT'E'ICQnlol V rv!(11nQ1d·J í•OI •a lev C:-.<?nl"'l')I rl<J Tiluln; ., C'r.~rn<:l('rns uri C'r<:'>rtllo (>n su o•llCIJIO 173 nortP 11· 
nol y t;1r!f':ulcis corr~1011vo~. r-01 no ~er r.ognr(J dcim•Ohud'J 

01~ no vBrlflcorse el i;rJqa de lo crml•dod que t:o~te rncitJrA owprom el r11CJ dP su w~nclrnlm1to, ohnnorh _11)_0.l!_ 1"11 rf'dlln 
Mn t.L.C..s_ J.)'Jr clorita m~n3uat r:ior tc-c.l· i •1\ l11~rnr1) c¡•1c •)~!!.• 1mo1uto. <;1n ~1e¡uicl0 al cobrn rrn:n lci3 nn~I0511111~ Po' ..-nn o;n 
01iairoen · 

Olt1rgonhl SERVTCIOS ACEREROS OCCTOENTALES, S.A. Mfixlco, D.F., 8 Agosto de!Q..2!.:.._ 
t::lll«? 22 Nn. 2!'03. 7.onn DE C. V. Representante Legal 

Oonilr.ll1o~t.t!~~...i..~44.4.'J0.-Gundnlajnrn íhrro INr.. AT,r\F.RTO VAT .. t .. f.JO fóNSF.CA 
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ALTA DEL CLIENTE EN EL SISTEMA DE LA EMPRESA 

Despu~s de hab~r-formalizad~ ei oto~gam~ento del ¿r6dito 1 se pro-
... : .· ::. ·_::·' ... · _., : 

cede a ·dar de alta· en'· el :sist~ma. 'eiectró~ico de:. la emrpesa al ·nu~ 

vo cli~~te;··¿¡¡~~hta~~o ·i~· ~ig~ie~t¡_info~~~cióÜ:·· 
- .,.~·~: 

a) Nfim~~o~de ri1i~~te~ 
· .. ;· 

b) Nombre, del''.~~~§~~·t~:'. 
e)- Domi~i~/1; ·,~~:,fl~5f.;~,~~:;;j >: __ 
d)' Registro· ·Federa_l ,.de/_Co'n tri b'uy e'rites 

. ' - - '~·----- -- .,, -- ., " .-. ..-. . .- . . - ' . 

er Nombie rde · i~-~- .\~-~p~e-~e·n·{~rit'l?·s ·."lega.fes 

f )· .Noffib·re·-~·d-~ -i~~;·'., ~¡~·~1-~-~~< ~-~i~--~-~-~;~-~·~ _;:d~;~Júig'~s 
-';>: ?-'.~-~·=· u:'. __ :. ,; 

g) dr,;,; C!'c;;-~é;i{~i6;{' y pagos 
<< ,:.e·,, • ,. "' 

h) Plazo . cÍe' Crái't'o·, jé y- __ 
,_ --:·_, 

i) Limité ~¡; CrEd~.to ~Í:orsado, 
·"- . -,, .. ,_.,, 

Esta irlfoiffiEiéió'ri·: ~¡:,:,·s·e:i-:-·afi'nlen't-a·d~(, ~uto~áticamEtnte ·g~ne ará un a.r, 

chi v·o ~~~s'~·i,o)~k-_ t:~:-ia~:r~n:::a· ·~-~te :,;_~:1·~·~~~.t~'.~,·-~:r. j_~e'd~r~ .·incl ido en· 
-~ 7~ 

taci"os · ~~:s: /~:~-~,?,~-~.~}-~.~-,~~~~;·~e;{~ .. rn+~~~~:,~ ~-pB r·:a-:.::~i,:"á_~e-~:.( d~·.·~-cr~d_:i._t:~._,· y'.ª s.u 

vez qu~da :i.nt·e·~--~-~--~'.~~t·aito·-~c;:o-~ .:ei-':~;.;:'ea_~.:~.e .'~~e-nt~,~·';::\·"a;~:·_q~~ ,-_~t· generar-

se una : f ~~ t~ rá.T<~{'",~·í~f.-~é:-~:d·~·-~A~-~((i:_o" se''.~~~-~~-~~~~~/~~~·~-~·~~~~~~:; ~~~·~b~ª~ ·. -
-c.-ue-da iñ.terc·one-c~ta'd~·,,.c_~-n -ei- ·§·~.~_:a· i .. d~: ?~~~·ari,~'~:i~~~-:--Yº.~-~,'·(~~;~~:~i' ··~1·qu~idár 

·., ;· 
alguna ·faC·t~ra ;<-1~·---ií~~~ de C.r.éiít.O _,r·e-~~~~:~- ;~·~_":1~~ .. o~'te·<, ·y··· m_uestra 

el cr~dito dis~dnible. 
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DISPOSICION DE LA LINEA DE CREDITO 

El cliente podri ~is~o~er de l~ linea de ~~~dita a· partir .. del mo­

mento en que ·~aYa ai::~s8:~º r·~cib_~ ·de :·1a· c.ar_i:·a .d'.~::'.·~·~:~·~·~~~:i:"e:rit.o de -

crédito (ue ·1~ ~·:~Pr.·~~~ ~-~, h-~·'.c~·>:;]_·le~·~·~. :Y h:~be~<::~~·~~'.~S~-d'~. -~l paga­

ré de b1damen-te '.f:i;r·~~,d-~---· ~,cú<1i ·:_ r·~·pr·~"s·e~·t~-~-t~-.~~- ... ~f~y{t';do~; ... p~~~ :. ¿i1a, 

o en su caso' 'h~~;;a i~~t~~'iaddua'.:;:ca{ta de •üédJ\? .t 1a·:,~!'ran~ia 
hipoteca~ia-::~·---·~:~:~-~'d-~ .. ;¡·a:~~~-·- ~~~ ._, ,.," 
El cliente podr~-/~W~~n~1~L1i',i¡~,H~1a l; Úéú.~~ ~t.º~~ad~,ha~ta -

.::m:::::.~~e:~,·-·::~~t~[:2I0~:¡.f;~{:_~r;.f~·~¡,.~º)Jf :1{~~-~·t:g::~z• ::::: 
do a _ loS ~-n~-~~e'~:~,~-~-;~~ d~~}P~~;-~ :Y.-· ~~e}~i~_d·~~ :{~~:, ~fl~'ó·t.·~ /,ci'e-:te'r.~irl8~á 
si. Procede 1a~ · ::~·:tai'.~,:~·~¿-c¡'~-~~·->d·e1'.~:~~~¿;i~oº.~de -~-~· lÍ~.e~<-:'~-~\'¿;'f €d·~~,-o;. ~ 

', <.' ,'. :··.·, .:;;/-'. :J..~\~·-. _.'~:.:r,:;:. , .. ,5;'~'.: •:.·· ;.':tt ::: '' t~J_> ·: '?,:,'~·. :,'·,:·;_;;·,:. " .... ¡ . .-.'''- - - · ·"· · ·" . · 

éSto ac8S1'an-ái-á\.q'ué·~~:rnni-ea1Bt·améñte\'Se ;:·t·enga :. u'~;~·: r;~-.i:~·~~'i-~~~··:·c·~~ el 

e lie·O te'.c'.éon/¡~i·. c~"¡:n .. ~-d~· ,¡~:~~~·~-~~-g:~j.;: .. ~i\·.:e;/_óe~·~;·;~}o.~.-:i_\\c·r_. ·_:e.~·-~é~. t·a r_: i~ -
' < • ; :;~• <'\ n • .;,t'. ',<,'•¡ 

línea_· de·:··~.r~Ai ~:;~'t:~:¡:'¡;n · t~·~--·~!~.~·~:~:?~-~~·~~~·ci~-~: ·a: ··reS1iz~·r·., uil":~uevo· an~l! 

sis.,¡¡, ;;réd,i~°: ..Jrf:;E~)~f,~.~~'. s·e'r. q'~~e ..i_ n~s?ció dei cÜen i:e haya 
crec{do_~· Y .. -~_[(t_Ot)·~~~ :''.~~·~~~~~~·e· 8Cttial1zar - la: inf o_r.-~~ci~~- _!. __ --~ª : linea 

de cr~'dito. r:-::·:.-' ., ·~:-"~ . i,~· .=:;:.:;~- !,-., 

::·:;::t:;,¡~ '.;\¡:f f ~;~~ '~~:t1:,,, .... 
cuando el·~ cliente .. tiene,::adeudo ·\,v_encido .. Y -~~-t"e~~d~'~·t~~ ·. f 1-e'cuen tes -

de ~orosid~~:.·.··;:'.~,\~ti[f:;L ;;,'',.~ :_,,T' < , ... ••·>:.)··· 
Cance,la.CióÍl.~,d·e ''.~;f~~- t'í·-~e~'::.'iié?.tC'r.~dit:O'(~~·~-:~\. :~~:·:e~~::", ·:,. ·. :~}'>.·· ·: 
La can·C;ei~-,éilfr1 '~"d~(:.:~~·Éfd:i.to.~;~~"\iie~~'.~·~J dab~·-:: c·~·~n~i'~·>eXi'~'t'e ~.'d'enianda -

:::::::::::i:.f ::~1if :if :~u~~r ;:;1;:~;:::·:::=1'f :'1:1:::: ·::::;.: 
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CAPITULO IV 

CASO PRACTICO 



AUTOR!Zl'ICION !JE: LINEA DE: CRE:DlTO 

EN UNA SOCIEDAD ANONINA DEDICADA A LA FABRl 
CA ION Y VENTA DE PRODUCTOS METALURGICOS: 

SOLb~ltUD DOCUHENlOS 

CREDllO REQUERIDOS 

AGENCIA 

INVESTIGADORA 
~H:~lii~ ·. • DP!i. ~R 0110 

RESULlADO 
INVEnlG~CIOll 

RESfüADO 
A. rlHAHC. 

ACEP!ACION O RECHAZO 

DE 

CREDl!O 

A1.,ilSV HL CLIEh~L 1' ~L 
DP!O. DE urnIAS 

ENlRE,)AllDO CAR!H DE 
ACEPl.CION Y FAGARE 

HCEPC 1 OH DE 
POGRRE FIMADO 

ALH1 EH JISUHA 

CONDICIONES DE 
CRlDllO 
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SOLICITUD DE CREDITO Y DOCUMENTACION REQUERIDA PARA OTORGAR CREDITO 
EN UNA SOCIEDAD ANONIMA DEDICADA A L~METALURGIA 

l. El agente de ventas entrega ar depnrt~me~to de crédito la·solic! 

tud de cr~dito debida~ente f~rmada y· requisitada por .. el.futuro -

clierite, anexando· l~ s~gu~ente do~umentaci6n: 

- Éstados Fin~Oci:~ros·,"éO~ ·:·~o :más ··:d~ seis meses de practicac:J,Os, - . 

éstO-s_ P!-I~den'_ se~~-_,di¿t:am.~~a:d·o~ o'·firmados por contado_r. Público 

acredita·~º." 

- Carta· de refer~-nCias -bancarias· 
' - > ,._ 

_si se c'ón'SideI-a: nec.esa-- Copia del_ ac¿:a ·~,~~s'ii·t·u·t'i·v·~>-·· p·~·dereS 
ria, act0

as·_:de a~~mb_~~a·. 0 :'._ ,·, ___ ·- _._- ---.-- · >- -- .· 

- Cop_i~ de .1a···c~d~ia:.-l~ -~-~-·gi~:~;a·'. f~d-~·ra:i>.~-de :-·~,O~;t-~~:1~:~;~,~-n;E~s: del·-
:} 

negocio.· -~->:'. :·\~· ·:~_/- _ ·. ·.··,-,· "·. 

- Copia· d.~.- id~~t~í"f,ica_éió~~::.de~·: r~ii.-es·~·~~~n·t.e·;: l~s'S'1~.;c~{" 

1. 2. El dE!partSmei:ito ·je ,c_i-,é(i.éo·;·re·cibe. i"~> dO.C:ünié.~tB.~,~.ó~-.~ :. ~el.la y. fir 
ma ·la: solicitud.:. dé Créd.Í.-to ;:·'~nO't'a~·do·-··ii~>:'f ~·~frái:·.·de·; r·eé~ pe i6n ··y; 
la-s observ'ác-ion~~-' q.ue ¿-onsider'~·-·nec.~sB'~ia:J_:::·ie~j>'~.h:tc;:·-~--ia·¡ ~oc~ -

men~~ci6~ qu~ ~sta .r~cib~erid~. = • • .• 

1.3.El ·departamento de crédito solic"ita·:1B inv.e"stigáción del clien­

~e a· la'.~gencia investigadora especializada, ·la·~~ai ta~da;como 
máximo tres dias hábiles en enti-egarl~. Esta solicitÚd ·de f!!. -

vestigaci6n puede hacerse por __ teléfono _o ~~d~a~_~_e __ fax. 

1.4. El departamento de cr.édito procede a·· analizar la -~c:>cum,entac~ón 

recibida como sigue: 
a) Se analiza el acta constitu~·iva, p~·deres _y-- aC-t~-~-;'"'dº¡; -~S:~ffi~"iea 

extractando los 'p~inci;~ie~ ~~t~s.en:e1~~o~m~~~~~~~:~~·:·t¡~~~-. 
diseñad~ _espeC_i·f i~_am·_e~ ~.~- :··:pa~~·,· '.~st~ ·:~~-~;l_i~{~ . __ · _;·~ -~ .. ~·~_-::( .. _. _ -: .:: ... 

·, :¡.::::::::::::;:::=fü1;:;¡ :~¡r:;¡t:ii~m:.:~1t;~:f ;::'::: 
e) Se C~J:"Í-Ó ~-~ ~~·~",·. ~··~.~.~-.d_8;t·O·S·:-_d.~ .. : .. r~.g~~s~.*·-º.~~ f~~d~~.ª-~·:~~-~,r~o-~ ~_ri_b~~:e~ -

t~s ·con,'.;·:1o>~~~~~st~'."-~n· ,~1. a,~"_~á'_~:~·~·~~{i·~-~·ti~-~~.:}~J·~·~·:iol·i·ci~~;: -
_de c_rédito, ~i'-se .. encuen'tr~n ~ discrepo"~cias ,: .. se.:inV_esti'g8n :yJriclaran. 
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r.· ·, ~ Ot ~ L~QC 1 AL u 1·11 h·IDii'E 
011;ccc1uN 

trnPIU~SA 11
).

11
, S. A. 

so1.1c111_•;. LtE. r:r.·F.Dl1•J 
SERVICIOS ACEREROS OCCIDENTA- Fecha: 31.07 .93 

·ffire522Al1'o~Ezfo3Yz-ona .. Tñi!ustna1:··-------
FDHLAl:lül•i ..GllA.Il.-.lAL- 1:.F". 4.49.Y_Q ___ TEL. ll-B0-41 
CEü. EMP. _ _z8Q30..Z_ r.·.F.C. SAO::lBOB.2.8._ FA/. 12 31 76 
GEio EM Ti:: Gf:l·~r:F t1L ING-.BER.N.ARlliLRICARDE....BETANCOlJ.R_ 
üEPENTE Lié Fll·l111\/lf°'.tS .LIC-....l.IAKIO~CAS,.._T.,,RO"-'!~O~PE"'Z"---------
JEFE ALl11HHSfi;·fff !VO .c...E...J!A...-ELENA...C.INIO.J!llA_ .... 
f'Í~d'~'Atm:~-to t~~lHfJbz~g~:rEc~S) PA~f4 5USCfdli~f': TlTULJS DE cr.:EDITO 

DATOS GEIJE:RALES F'A¡;;A PE~·saNAS FISICAS V/O DEL AFIJOEr.ADO FRlNCtPt=il EN 
CASO DE SOCIEDADES 

NDtrn~·E CQl•IPLETD ING. ALBERTO VALLEJO FONSECA 
EDAD 50 EOO. ClVlL Casado tJr1CiONriLIDAO Mexicano 
OCUPAC..:ION _lQ&fil!iero_Indus~J'iaJ. OOMIC IL ID FAR·Ttr:ULAF1' RIO SAN LORENZO # 86 
QI.E......l:ULI.AC~L_.___ TEL. 
Gl~·u: COME'l''CIAL l 1 1NDU5fft·H1L (X J D'SERVICIO <X> CDl'ilSlüf'llSTH ' ) 
DlAS DE PAGO ll.ERN.ES... t•JAS DE f~EVISlOtl _IJlli.E,~-~---

~~~Qp~~ ~~~~F~~rYv~,~~L.Ns'~6~.,22r~~óo DE u:r~Í:tJg~ ;.~~'te6:'l" tNs •142,1r~f.in 
CAP l íAl.Nt -NS-.!>P~~.85.·0q ____ _ 

Ert,1-JCOS COIJ LOS UUE OF·E f;·ArJ: 

E<r.:,co BANAMEX suc. ZONA IND. Na.r.tA. 186088-6 rEr11 .. •rEr.· 1979 
BAI ;ca. -lic~A suc. -ZKRAtozA:="º. e TA. ii~¡¡:..3-~ rECH. AF·Er.·"'T~ilr-

r.SEG~r.·Aoarn SEGUROS DE MEXICO, S.A. TIPO OE FOl.14''- DIVERSAS POLIZAS 
MCJ!lTG .ll.UERSllS..MONTOS -----------

F'f.·Ir.tCIF'(-tLES Ff'O'.EEt-Df•:::s <5 NINitlD) IMDlQUE IJu1·1E:F·E. Dt•\·li•:-'.iLI0,1~LEFDl'Jl1 

l. HYLSA, S. A. Av. Unión No. 100 ler. p~~.~~~~lajara Jalisco Tel. 30 60 22 
- • ..ALT.OSJ!ORNOs..DE..l:lEXICO •.. S. A....Jliñ<m..H;;ro~~ .. Vi5.5.Jl.e.'!J1, .. fl). Q •• G~.a!!.,..1!!1,_l.?:-19-32 
·'· ..iND!JSTRIAS..11DNJERREY.,.s...A.....Calle • .22 .. No, iJ!t.5 ZQO)l_Ind ,_ G.fillc!. Jal. 11 27 92 
"· _CJ.U!).L_S •• .11.Jx~rnn.No. 440.:44~~~Jarar~~· 19'"9? ~º .. ·--­
'5. ACEROS-NURlLLO, S. A. DE c. U. N1nos tieroes No. 3UCT .. G'uad:-:Jar. t -j4'-67' 

LG 1w~or.11AtlDS t~lJE El~ CASO DE DEtlOr.·; .. EN ('L FAGO í'Jtl.C 1 ; ·,r· 
llHEr.ESES CONFORl1E AL COSTO F·or.·cEtHi.JAL F·r.-ot1ED!D 
+ ll.5 LA QUE RESULTE MAYOR. f 

tJm18RE Y l'l1'1·1A DEL SOL!ClTANlE SERVICIOS ACERE OCCID N V, 

GATOS DEL A\'AL FROF·UE 

llt>tlBf.·E C p CAR! Qs.J:LO.!\ES...JJ.tlfill."-Z------·····----------­
DCM IC tLI O Ay Tndependeru:.ia No 74 Sector Reforma Guadalaw_~_g;~--­

- C.F. _!t!t<¿:m_, __ TEL •.. ..!.2 67 00 ---­
E1IENC:S RAICES O GAJ;·,:tfHIAS --1nfil,.u,e"'b"'l"e'-"'dsce_;s,,,u~d,.,o"'m"i"'c.._il,"i"'o'----------

F'ARA USO EXCLUSIVO DE LA i·'.i•IPRESA 11 X11
1 S. A. 



ACTIVO 

CIRCULANTE 

Caja 
Bancos 
Clientes 
Deudores Diversos 
Anticipo a Proveedores 
!va por Acredotar 
Almacén 
Suma de Activo Circulante 

FIJO 

Equipo de Transporte 
Depreciación Eq. Transp. 
Mob. y Eq. de Oficina 
Depreciación Mob.Eq. Of. 
Mob. y Eq. de Tienda 
Depreciación Mob.Eq. Tienda 
Suma de Activa Fijo 

DIFERIDO 

Seguros Pagados por an tic. 
Anticipo al I.S.R. 
Gastos de Instalación 
Suma de Activa Diferido 

Suma total de Activo 

SERVICIOS ACEREROS OCCIDENTALES, S. A. DE C. V. 

BALANCE GENERAL AL 31 DE flAYO DE 1993. 

N$ 500 
N$ 12,118 
N$ 136,894 
N$ 12,340 
N$ 12,879 
N$ 2,934 
N$ 189,553 

N$ 213,396 
N$ (49,987) 
N$ 16,522 
N$ ( 2, 760) 
N$ 17,330 
N$ ( 1,022) 

N$ 4,183 
N$ 28,281 
N$ 13,059 

N$ 367,218 

N$ 193,479 

N$ 45.523 

PASIVO 

CIRCULANTE 

Proveedores 
Impuestas· por ·Pagar 
Cu en tas -Por, Pti&ar 

> , • L• • 

Suma de P8.siv0 :.Ciiculant.e 

FIJO 

Documentos par· .Págar 

Suma_ de· Pa~i~~;··r~jo 
~ 
Capital :soCial¡:;.,., .: , . . _:. 
Utilidad Ej s-. ·' AlltériOreS 
Resultado del· Período·. 
Suína ·de capital . 

N$ 79,255 
N$ 3,480 
N$ 50,000 

N$ 10,000 

N$150,000 
N$ '189,301 

. N$ 124,184 

---.s~ma.',d'e ·P~siVo .Y: ~pita!. 

DES~A~,H~;Ó~i~j'~H{6';?A9~~m Y CONTABLE 
' · .·. C; P •. ·:HECT.DR.,.MUÑOZ LOZANO 

' '~ED.'PR6F~'1303198 . 

... 
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N$ 132, 735 

N$ 10,000 

N$ 463,485 

N$ 606,220 



SERVICIOS ACEREROS OCCIDENTALES, S. A. DE C. V. 
ESTADO DE PERDIDAS Y GANANCIAS POR. EL PERIODO 
COMPRENDIDO DEL l • DE ENERO DE 1993 AL 31 DE 
MAYO DE 1993. 

VENTAS 
Ventas Totales N$ l,Otf~ 1 60S 
Menos: Descuentos y Bonif. N$ _ 206 . 

Devol.S/Vtas. 'N$ 7,110· 

-Ventas- Netas 

COSTO DE VENTAS 

Irlve.ni:Srio. Inicial 
Más: Compra·s 
Menoi: Inventario Final 

Costo de lo Vendido 

Utilidad Bruta 

GASTOS DE OPERACION 

Gastos de Venta 

N$ 53,891 
N$ 964,755. 
N$ 189, 553 

N$ 

1,077,129 

.248 ,036 

···18.8,076 Utilidad en Ventas 

Gastos de Administración 
Gastos Financieros 
Pérdida FinBnciera 

N$ ,, . 

~N~$--~--; ~i ~~.655 
Utilidad en Operación 

OTROS GASTOS Y PRODUCTOS 

Otros Productos 
Otros Gastos 
Utilidad Ajena a la Op. 
UTILIDAD NETA 
DEL PERIODO 

.. ·.' .""Ñ""$---1""'2'"'3""',""4_2_1 

N$·_ 1,112'' 
N$ - . - 349 -

N$ 763 

. tii====l&!t. .. l§!t. 

/ ··/' /.!/ I / I: ... , // 
DESPACHO DE ASEs'óii.<"FrscAL y CONTABLE 

c. P. frnctoa.::-mrnoz LOZANO 
CED. p.l?J)~1303198 
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SERVIC.IOS ACEREROS OCCIDENTALES, S. A. DE C. V. 

RELACION ANALITICA DE CLIENTES 

AL 31 DE MAYO DE 1993. 

BICONSA 

PEMEX SPCO. 

PEMEX PAJARITOS 

PEMEX ANTONIO DUVALI 

ROLEll CONSTRUCCIONES , S. A. 

ATICA, S. A. DE C. V. 

CONSTRUCCIONES Y SERV •• IND, C, 

PROTECCION Y SOLDADURA DEL STE, 

SIVA GPO. DISTRIBUIDOR I., S,A. 

DAVID CANON 

SERVICIOPS RALLY DEL STE. 

EQPO. Y SOLDADURAS ESPECIALES 

Total 
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N$ 13, 110 

N$ 22',330: 

N$ ¡4;921 
·. 

N$ l,6;755' 

Nf 13,96~. 

N$ lÓ,895 
,. 

N$: 9,089;' . 

NS 3;847 
, .. 

N$, 10,:is:i 

N$'•' i7,25ó 

NF ·2;670. 

N$ ii7o9 

N$ 136;894 



SERVICIOS ACEREROS OCCIDENTALES, S. A. DE C. V. 
RELACION ANALITICA DE DEUDORES DIVERSOS 
AL 31 DE MAYO DE 1993. 

CHEVROLET e N$ ·1;121 

MANUFACTURERA ALEAR, S.A. N$ . 843 

ABRASIVOS ESPC. s. A; N$ 715 

CA NACO N$ l_O. 

ING. RAUL ROPDRIGUEZ NS 9,645 

T o t a 1 N$ 12,340 
==a====== 
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SERVICIOS ACEREROS OCCIDENTALES, S. A. riE C. V. 

RELACION ANACITICA ~E ANTICIPO A PROVEEDORES 
·., ,., ~ .... .,. . - .. , "': 

AL· 31 DE MAYO .. DEA 993 •. 

~-,~·>;·, -~·:.:·J' . 
RAUL REYNOso:"' ••::- - N$ . ¿2; l.?c° 
INTER'rú:~~ON~L:~'o~Í)-~ · ., .. ,·"' .. ., ·,_· · ' 
GOLFO.. .,, 'i'' ,. :• ·~$ '· :;; ZSl 

SIVA .GRUP.DIST •. S;A:'.> -~~.- ;_},~()~ · . 

DIIC Y/o ~EokRI~g- . ''.•·-PALOllEQUE .. ··.,N$ 1,438, 

Total N$ 12,879 

- 180 -:-



SERVICIOS ACEREROS OCCIDENTALES, S. A. DE C. V. 

RELACION:ANALITICA ·DE EQUIPO DE TRANSPORTE 

AL 31 DE ·MAYO DE 1993., 

, N$ ::.:18; 526 

CAMI~NE;A CHEV~~~~T ··••• 
CUTLAS NEGRcl 

CUTLAS EÜROESPORT 

Total. 
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N$ 62 ,890 

N$ 59,687 

N$ .72. 2.93 

N$ 213 ;396 
=======·· .. == 



SERVICIOS ACEREROS OCCIDENTALES, S. A. DE C. V. 

RELACION · ANALi'Í'IcA DE ·MOBILIARIO Y EQUIPO DE OFICINA 

AL. 31 DE. ~ÍAYO DE ::1993; 
. ·;:;\ :::~:.::~· ,;.".' . 

. ·.·:-. 

2 AIRE .\C6~Df6~ó~ÁDcl"~cAR~Íli > 
-·-,·.'·"· ',·:~¿. i:'--.~<~-_,.. ·L.>:-··:: 

2 ESCRITORIOS<DE~ADERA: 
~".;-·_,): .•.. '.-": \'"~ ',::"-. ~ ;:;__.;; 

MAQUIN~ DE)í;:sé,RIIÍ!R;:ÉLCT. PWP .• 

3 CALCULADOR~S'Ó¡SSIO 

3 ARCHIVEROS RECTOS • 

LI.BREO. LOO 1 : .. 

SILLON·GIRATORIO 

FRIGOBAR · PHIL:ÍPs 

5 SILLAS FIJAS 

- 182 -

N$ ·' 3,747 

N$, 2,060 

N$ .2,538 

N$ 2,614 

. · N$. ,. 1, 7,39 . 

N$ 699 

N$ 646 

N$ 650 

N$ 520 

N$ 766 

N$ 543 

N$ 16,522 
===== .. ==== 



SERVICIOS ACEREROS OCCIDENTALES, S. A. DE C.-V. 
" . . 

RELACION ANALITICA DE NOB, Y E_QUIPO DE TIENDA 

AL 31 DE 

4 N$ 3.981 

8 ANAQUELES .HETALICOS_- N$ 5,276 

BASCULA y JGO~ DE PESAS N$ r,288 

CAJA REGISTRADORA N$ 1;000 
--

ESMIRILLADORA BD 400R N$' 1, 218 

1 MAQUINA DE SOLDAR 335 AMP N$ ._ 3,450 

2 MAQUINAS DE ESCRIBIR OLIVETTI- N$: '1,117 

Total N$. i7,330 
======-===== 
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SERVICIOS ACEREROS OCCIDENTALES, S. A. DE C. V. . . . -' . . 

RELACION ANALITIA.DE-PROVEEÓORES 

AL 31 DE MAYO .. DE 

. . - - ' . . . 

cAsos M~RfN~~- riEtfoTÍl;, s; A. N$ 

. IMPULSORA DE ÉQ. YSOLD:DEL STE ~ s: A. N$ -· '· .. ·:. ',.·,. 

14.585 

:·15 ,687 

EM. IND, METALURGICOS, ·'s. ·A:,·, DE 

CHANPION I~TERNAC~bNAÍ:.\ s::; A; 

SIST. ELECTRICO y' cd~~~. _S. A. 

ELISEO CUSTOD~O.SUAREZ 

CLAUDIO RAMON ORTIZ 

Total 

- 184 -

.. 
C;iV ,. N$ '11 • 88_6 

Íis 19,647' 

N$, 8·, 255 

N$ 5, 191 

N$ 4,004 

N$ ·79,255 

======•==•=a 



SERVICIOS ACEREROS OCCIDENTALES, S. A. DE C. V, 
- !. ···- ' -

RELACI.ON .. ANALITICA DE CUENTAS POR PAGAR 

AL 31 DE itAYO. DE 1993. 

N$ . 50 ,000 
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SERVICIOS ACEREROS OCCIDENTALES, S. A. DE C. V, 

RELACIO.N ANALITICA DE IMPUESTOS PÓR PAGAR 

AL 31 DE 

I.S.R. 

!.M.S.S. -

INFONAVIT 

EDUCACIONAL 

I. S. -p, T. 

Total 

- 186 -

N$ 122 

N$ 23 

N$ tJ. 

N$ 3,480 
====""'====="" 



SERVICIOS ACEREROS OCCIDENTALES, S. A. DE C. V. 

RELACION ANALITICA DE GASTOS DE ADMINISTRACION 

AL 31 DE MAYO DE 1993. 

SUELDOS Y 

TELEFONO 

NO. DEDUCIBLES ·· 

I.M.S.S. 

PROC. DE LA ÍNF; CON;ABLJl 

PEPELERIA Y 

INFONAVIT.:. 

ARRENDAMIENTO';·· 
' ' ' 

AGUA POTABLE: 

DEPRE~IA~ÍO,N, Acj1os<Y. EQ: 'OFNA.' ·. - _·.; __ ., :,-

OTROS IMPTOS. DEL ESTADO 

EDUCACIONAL 

OTROS· GASTOS -

DONATIVOS 

ENERGIA ELECTRICA 

FOTOCOPIAS 

MANTENIMIENTO Y CONSERV. EQ. OF. 

Total 
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N$ 13,041 

N$ 10,018 

N$ 2,836 

N$ - 's ,244 
-

N$ 4,000 

N$ 1,866 

: N$ i;334 

, N$; 9;600 

'N$ 6'28 

N$ 1;452 

N$ 795 

" N$ 230 

-N$ 155:' 

N$ 300 

N$ 1,420 

N$ 240 

N$ 1, 913 

N$· SS ,,072 
"''"'""ª""'"'"'==== 



SERVICIOS ACEREROS OCCIDENTALES, S. A. DE C. V. 

RELACION ANALITICA DE .GASTOS ·DE VENTA 

DEP. N. AC. EQ'. DE. TR~NSPORTE< 40. 269 

NO DEDUCIBLE ' . ' Nfi· . 5, 4.44 

MANTENIMIENTO EQ; TRA.NSPÓRTE · .. : N$" '.S,1B2 
COMBUSTIBLE Y 

FLETES Y ENVIOS 

DEP'N. AC. EQ~ DE' 

PEAJE 

Total 
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:-:, . . , 

: N$ .. :» .6 ;699 

N$:. 962 

N$ 832 

N$ 572 

N$ 59,960 



Bnnamruc 
Danta ílileronoJI do ffiiu1to 

Sucursal Zona Industrial Guadalajara Jul. 

31 de Julio de l99J, 

A QUIEN CORRESPONDA: 

Muy senores nuest.ros: ·. 

Por medfo de la presente. tenemos el gusto de presentar Y· recomendar a sus 
finas atenciones a Sf.RVIGIOS ACEREROS OCCIDf.~TALES, s. A;,·uE c. v·. 

Hacemos del conoclmiento de ustedes que la Empresa antes:'chada• es el lente 
nuestro desde el 25 de Febrero/79 en el renglón de .. cuenta;de· cheques, man­
teniendo buenos saldos y sin sobregiro.alguno•a..Ja•f;_~~a>:'.gozando de. buena 
solvencia moral y económica, ··'\· .. ·:;\.~ ........... .. 

Agradecemos de antemano las atenciones quese0 sirvai(Íl~~~ciá~,a' lá)resente 
y quedamos de ustedes como sus Attos. y Ss~;.ss;··.· ·· · · · 

'!,-

Atentamente 



~'$~ 
•::i.'°~ SANCA CCNFIA 

..., 6i• SOCIEDAD ANONIMA 

Sucursal Zaragoza 

Guadalajnra Jal., JI Julio 1993 

A QUIEN CORRESPONDA: 

Estimados se~ores: 

Por medio de la presente estamos presentando a sus flnas atenciones a SERVICIOS 
ACEREROS OCCIDENTALESqulen es c ! lente de. esta lnst l tuc l6n, manej andones. 1 a cuenta de 
cheques No. 81-3426-3 en. forma satlsfact<:>ria. · 

Por k antes exouesto no dudamos .en recomendar a nuestra interesada cara los 'rt 
nes que. crean convenientes. 

Por las atenciones oue se .slrvarí· brindar.a ·¡a''oresente,.nos es ora.to ouedar.a -
sus apreciables Ordenes. 
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· .. -~:: 0: ~!'i~''.0:)/{ 
SECRETARIA .DE HACIENDA 
,; ; . ,Y CREPITO PUBLICO.;::, 

·:·sLÍBS~CAEiARIA o~ l~~.RE~o.s'':' 
CF.OULI\ DE lfflilSTRO 

FEOUIAL U[ cor~rruuuvrnrrs 

:;A0-7HOB2H-rJ~I~ 
.--·--~--;..0¡;;1Jli( _____ _ 

1990' 
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EMPRESA " X ", S. A. 

ANALISIS DE ACTA CONSTITUTIVA 
Y 'PODERES, 

Nombre del Cliente SERVICIOS ACEREROS OCCIDENTALES, S. A. DE C. V. 

Número de Escritura 15476 De Fecha 28 de Agosto de 1978 

Notario Público No. No. 12 LIC. GUILLERO ROBLES MARTIN GUADALAJARA JAL. 

~ Acci.ones Importe 

ALBERTO VALLEJO FONSECA 1,500 $ 1 '500,000 

MAGNOLIA MENDEZ DE VALLEJO 1,500 $ 1'500,000 

ALFREDO VALDEZ CASTAÑEDA 750 $ 750,000 

BERNARDO RICARDE BETANCOURT 3,000 $ 3'000,000 

GUILLERMINA RODA DE CASTAÑEDA 700 700,000 

RODRIGO SANTANDER FUENTES 25 $ 25,000 

LUIS MIGUEL VALENCIA ARELLANO 25 $ 25,000 

Nombre de la Sociedad SERVICIOS ACEREROS OCCIDENTALES 

Tipo de Sociedad ~~S~·~A~·-º-E~C~._v_.~~~~~~~~~~~~~~~~~~ 

Duración de la Sociedad~;50;:_;a~ñ~o~s:..-~~~~~~~~~~~~~~~~­
Obj e to de la Sociedad {Giro) Máquila, transformación e industrializa­

ción de productos de fierro, acero y otros materiales, compra venta de placa, 

lámina, hojalata, varilla, alambrón, pérfiles, tuberia y viga, en general toda 

clase de artículos de fierro y acero para usos industriales y de la construc­

ción ; motores y maquinaria industrial, herramientas y materiales de construc­

ción, y en general toda clase de mercancías del ramo. 

Capital Social $ 7'500,000 suscrito $ 30 1000,000autorizado $ Ilimitado como 

Gerente General ING. BERNARDO RICARDE BETANCO\JRT 
máximo. 

Tipo de Poder~_,,G~en~e~r~a~l~·~J~u~d~i~c~ia~l"-'p~/-"'p~le~i~·t~o~s_y'-'-c~o~b~rean~z~a~s~,_..ac~t~o~s,_,,d~e~A~d~m~ó~n~,_. 

de dominio **Suscribir Títulos de crédito.desistimiento de iuicios. etc. 

Apoderados ALBERTO VALLEJO FONSECA 

Tipo de Poder APODERADO GENERAL con Poder amplio para administrar la empresa 

Otros Representantes 

Datos de Inscripción el el Registro Públicó.de Comercio: 
Guad. Jal. 11 Oct. 1978, Inscripción 15-16 del libro 133. secc," 3• •Matr.33 del 

Libro 52 secc. 1" del Registro de Co mercio Zona 2, Ofna.Distrital 17 Libro 6477. 
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',~\ 

ANALISIS FINANCIERO 

El análisis e interpretación de estados financieró·s se .lleva a C!!_ 

bo aplicando el método de ·razones simpleS~ y ·~j_·~e·c-~ame,nt:?' d.e los -

estados fiíl.ancieroS que ··propor'CioD~ ':!i. cfien·~~-. :: .,-·. 

El 'Ailalista ·.de.1_.dep~rt~~E'.nt'o. dt: cr·é_d~-~'r:·/:·c~~hrE1.~·.z~~,'.-te·~i~·z·5· e1 

¡~;:~~¡:::1~!:¡fü~:m:i:füf !mi!1;1j~l~1~1ti~~;~¡{:11;~:~ 
~ª rio·~ a'::· fa;;··~1i~~ión :_·f·-¡:na~:~.·i-~:~~~;~:"' _; ~-:~f~,~r-:·.'~~¡~1i {{:( .. -;._J ... ·~.::.~_;_: ..• './!\t:·; 

.--:... - . o·,-·~'·~:..: ,-_- ·~.,,'.[.~-·¡!}_~_"; ; 

:~ t ::~:::~ ó; :::r:~·i:::F:~~tf i'~~~;F(;p{1.·;:~~:~Ji:~·~:~¿~;~:~{;::~·ºi:-
.; '-[:, ;:·::::~.:.,~:~; . 1'''' ~f~~fc.·.;:.:~: ·:~:~\:.;': :• 

Al . recibir 1_'! i~~e~ri;~~i6~\;ie,L:iii'~~t.~ ~~- i~J·:~:;n'ci:; ~~t·esÚgado 

::::::::::;:::¡i::trr:~;::t:EH1!1::¡¡:;tji1 f :tjí:::~::K:: .~::; 
SL e.x.is ~~ér8~-· ~ ~~~e·~y.~~:~,~~es·.·:~·~·.~ o·r~an t·es ~/·.EI~· . i>i:.·~c~,~~.<~~·! ..... a~'i~~~ rla~ 
di r:eC i:a~en t~·_ .. co~,."~~ ·c.li~-~ t~\ ~ ~·con···-Ía . ~-geñ~i-a·~.:~·n·v~·~·'ti·~·~d~·f a·,· .has tB 

q 1:1ed~·r. ~ompletBmeÍlt-é '.:coOvenci~os de los ·-.datos · C·a·~·t'eniios. en la i.!!, 

vestiS:ációD·. ' .. · 
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ANALISIS FINANCIERO PRACTICADO A: 
Cliente: sÉRvicros ACERÉROs ¿ccIDENTALES, s. A. DE c. v. 

; . .. - ' .. ·-··' 
Según Estados ·F1riancier.o·s· ·a:1·:: '-3~1~·~d~e_m~ª~Y~º~d~e~l9~9~3~·---------

======="":S"'=~~·~::- -·~~~==========u•i,..=-========= 

1) RAZON IlE ÚQu!IÍEz. o DISPO.NIBLE 

R.L; = 
· :··c~-1·~·.',.:+ '.Ba·n:c·o·s 
Pas_i Vº.' Circ_ulan te 

:...!hli§. = 
132,735 0.09 

11 El ci:'i-ente' ¿~-~-"-~~-con- N$ 0.09 en efectivo por cada N$1 .. 00 de 
pasivo á ~orto plazo 11 

2) RAiON SEVERA O PRUEBA DEL ACIDO 

·R.S. = 

R.S. = 

367,218 - 189,533 
132,735 

1.34 

11 La .s-olvencia .. inmediata·-del clienl:e· es de ·N$ 1.34 ·de activos 
de .inmediata realizációri~·: por.cada'· N_$ .-.~~O~-.'.de-obligaciones a 
corto_ plazo '!t: , .. · · · 

iis L34 

·· Iridic.i de s;.iV.;'iid.a .riimediata Normal. :• NS'.. Loo 
(Razón. de Orden.. pi-áctico)" 

·:-. ·. . _;: -~ : : 

ExcesO ·de Solvencia N$ 0.34 

3) RAZON DEL CAPITAL DE TRABAJO 

R.C.T. = 367,218 = 2 8 
132,735 • 

11 La capacidad de pago a corto plazo.del cliente' es de N$ 2.08 
de activo circulante, por cada N$ 1.00 d.e· obligaciones .. a CO.!:,. 

to plazo 11 
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R.M.S. = 

R.M.S. = l. 77 

11 N$ '1. 17 h·an·;1n·v:é~_t1dci· los pr~pie .. l;:ar:i"os .··y :·.~·cr~ed~:¡.e·s:'.~ largo 
p la-zo .. en_ el_·: activo;~ ci rCula_n.te ,_ - por:_ cada_ ~$. -~ ~.00, ·de .Jn Versión 
de._)os' aci:.e~d·C?r_es::~ ~-~-rto ~p~-~-z~) '~.: ~: .. ·-, . ." .. -·>.:--::-::·:-_·.- : -. -··_. ,, ·. . ' . · .. - . - _ ... --- .· 

Por medio de est·a r·aZó.ri'°(. dete'.t»~·1n·-~-~·~~>c~i/¿~·écii:h·o ,'~ib:i-~o -·a·· corto -

plazo que se p_uede·. ~--to~s-ai:~:~-.~·api:i'd~~-do·:.~~y¿;~ors~_~ri-e:~,: 
·~ '_·:·:,_ .. <::'·{:\'~·};~·;_:-

.. '· v:;x~>·:- ¡~~~-~;é-~f:_ --.'_o_ 
,··,··.-;-·,.-

c;T, i p;~~ 

234; 48.3. ¡ 1 ;~¡ :¡¡;'i 2.• '.' 

234. 483 · ."'2 , .. f}~nr, •. ~· , .·· · 

.•·. . ··~:tt;fü~~~~ .. j~~. :·· .. • 
Por lo tanto t el aC'ti'~-~~: c"i';~~;~-r~-~·~'~--.:máX_~--m·a·_.:-~--uti ·-pu~de tener esta· e!!!. 

presa, es de ·. N $ .: 46.8 ~ 966~;'.~:-.-~·o-·k.:.'~¿·iis:(i'üi·en t·~·; ·---~!· .. c~·~:d.i ~~ máximo a 
-.. ·:·/>-:~'-;:¡.:~~.{,~ . ..,_ .>~.' /, •,.;r':''' ,_~. ::~:~( ;, ' '). 

. A~t~v~•J;~{0{~ü·'¡'~;~t5~B1~'~i~#;,3 ;:·~$;;,, 468;966 

····~ o:;::i;\f '~~~l.ti~~~l~'~;;j-.;;;;;~; · 
* El Capit"al de Jt·~·~~-~j'~~:~ se~.obt~~ne';--;cq'!1p~:Sigue: · · 

· ,,_.;-' .: :~-~-~" , r :i~· ;·.,ye;:, ·:.·-.-;.:. 

conceder es: 

CAPITAL. DE TRABAJO ;;;; :. Ac'ti~'~··:c'iií:'~i~nté ,:. .Pasivo Circulante 
;:· ·:·/<," :<!/·' 

C.T.' = 367,;218 •é:, 132;:7j5 

C.T. = ;;4,4~/· 
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5) RAZON DE ENDEUDAMIENTO 

PaS.ivo. Total 
R.E. = Activo Circulante 

-~.: "' ... ·. - :· ,, 

R .E. = 
\4i;135i .. 
?67,_218·.: .ff. 39 ' 

11 ._-NS O. 3~, ':de.; ~~-·t·¡-~~ _ Ci"rcuiari t'e _e.stá_n financiados, por los acre~ 
dar~~- 11 · .-';< 

--. ':~·::~· .. 

6) RAZON DE.PROTECCION ~~ ~ASIVO TOTAL 

\· '.<·: C~Pit~l'.'·C~n·t·ab.1e,.Tangible* 
R·.P.P.~·.~-~ Pasivo Total 

R.P.P.T .. ~ 
463. 485 ··~· 
142. 735 3.25 

11 Los propietar.iós invierten_ N$ <3_. 25· por.:cada N$ 1.00 de in Ve!:, 

~ión de los_acreedo!es 11 
• 

Por medio de· esta· razón ·--~t'et·~r~ináu;g~ _:~(porcentaje de- control que 

t1enén ·a~·bre_ ·1a º·em~_~esa :\_~-.-~·:~á'.~-~~~-~~~f ~=~,_;:Y::)_~,s- :p_raP1eta~~-ºª: 

Inver~ió~ d;; lo;\~dpiet,;r~~~ F~$ .~,~5: 
Inversión de, l~~ a~?~ei~,f~·~\ -, '. :';'~t! :~ft 

, "'.. . .. -, _ _;""' .. ···~· ... ;,._ . ;_;,:,.;; .. :-u:~:::~' _,,.~ :,.;=~:·:,· ~.:::. ( 
··•! .. ~/ •. ,',::.'.JI: . ' ., _,. ' . ' . 

¡: ff,• íoci · ;.; 76'f Ií;~ ~;- -~:c:,;;{~:f.:ftfJ~~Lx~1()~.\º 23 .s3.%-

.. Los pro~l.~;~Xi:)~r;2~~ :~:: i6;'4'i:i: d:~· control· d,ela. empresa 

lo~ ~c;~ed€~~<~F~~;~~'.%;.º'. . ::.;::: ~'.\'.~; 

* CAPITAL CONTABLE:iA~~IBL;~ 7 CÓpÜal ~~c¡~l'P~g~do 
'+ {:;) sú;erii~it (Deficit) 

- Aéti.v~~: r~.t~~sihl.~s ~. 
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7) RAZON DE ROTACION,DE INVENTARIOS DE PRODUCTOS TERMINADOS 

R.R.I.P.T. = ~P~r-o_m_e~d~~-~-ª~~~~~~-~-v-~-~-~-~~~~~-o-s~d-e~ 
Productos Terminados a Pre 
cio de Costo -

829 093 R.R.I.P.T; = ~---.5~3-,~8~9~1~+~1~8~9-,~5~5~3,.-~~-

2 

R.R.I~P.T; = 829, 093 
121, 722, 6.8 

" 6. s veces Se' hari ve-ndidO io·s inve~:t'.~~:i.os :~~e dios de '·pro.ductoSI te.E. 

minados «en, el ·pe .. rÍ·O~o, d·e1·;· l~·.: .. ~·d_-~··'~ 1~e~~~: .. ·.ai.:Jl' :de 

Por lo tanto, el ,;l~~~ ifi~3:L{~en~~s'.:el/Ld~,d0 ;ha. sid~: 
.. .:-:: ,. :~.;;;· .. ; i:'{:,· •'..''.';!;:<· .!;¡,>• ;:·.~:>. ·~·;,,' !·· ..<·: _.,' 

P ia zo ~t~ii b\·; ~~ _::~~ ~-:¡~~ <~gs~~-~:~:-~/~·~~}J'~~--;:<;;·~~i~~. ;:~r¡ ¡-~·d ~--: 
_..,·,. , .. l;--· · .. ·;.·::'1~Rotación -.de ,:Inventarios' 

- -;_Li:~:.· ~'.{' · -:;);'..·d·~tiiPrOd U2.ic(S -~-~e··r~:ina·d()_s 
- ;:- :,, {/;'.,.<. ~i~-~~:·. ~" -,:¡: ·,, {~:;;';~f'! ·:~,\--.'. ::._.-.. 

,.¡, ,•:: ·615.'81;·;,,·:=',',•.~.c.,'·,,',·'2."''27.i2:r;;,: ,,,, '.'·''"•,\ P; M. i¡•; . = •.• _ ••r'• ec."t•,; , 
" , ·.'> . ::_:>··:'''. ,... ',: .. ~·,:· -.~~-~'.( ..• .,,,,·_ :.?'::,,· ¡.-<":; 

" 22 días permanJ~e~>'los, proau2~L,;¡~r~haj~~ /e~,·e·l .aÍ~acén antes 
~ ·.,:~:. 

·,·:·:.- • ' ,.", •• -.·. ;<., 

.;._' ·~;:-<;;.·. _ .. , ... -./,~~~: .... ;:...,.:-.;'o··-~-

8) RAZON DE PASIVO TCÍ;ÁL 

R.P;T. = 

R .P.T. = 

Capital; Contable 

142,735 
463,485 30: 

" N$1.00 del cap,i.tal, cont~ble' está 'g.arantizando N$ 0.30 del Pasivo 

total. 11 

En porcentaje_st el pasivo "dOtal~·re-¡;~_esénta· el 30% del Capital con-

table. 
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COMENTARIOS A LA SITUACION FINANCIERA: 

La Solve.ncia inmediata arroja una relación' de. t.'.34° a 1, se consid~ 
ra adecudada, ya que la relaé:ión mínima e~·.de~l a. l. 

La Solveá"cia _a corto plazo es .de 2 ~8 ª· 1, .Con:S"ideJ:..ada' buena, .. toman 
do en cu·enta que· la relacióti miriima en·-~st~/~·~~·s"i-iJri~ ~'~'~\.Í~·· .. -/2·,:~· .. 1-~. -

. ;;.;::::::: :::::¡:::::::::;:::H::·;:~:;:ff E§~,~~:Í~:fü:::::::-
nii na d Ó deN.$.101,74S;oo.: ,'' ; :c~Y:: :~;i.~~L;i•\~; .l · . .. :· 

::·::::~::)::: ~:::1:::t::h:l;::ir:f :itt:~Jll~~~~0~f Y:.·:. _ 
6.s .:.tece~-~-- d~-r~~-t~. ~\~ ·pería«i~·. 1.'o q·ué se: co'nSi·d·era;:_:sob·resaliente de 
actier'.da'· .~1.- ~i r.a:·-~,d~ ·: i·~ ,~~~r'esa ·», ·_>~ --~;:;. -~'.:· .. ~f;;f}:_~-;~ o_::, 1·> •·• 

~~ :::::;::f:~ªi~ d:ue:::~::m::::~. ~:~ ~~i~~i~,}~;~11.~·:~~:d~m:rs:::ª~ 
do eri-·cuent8 que la relaci~n miix:i-~~. a~·ii·~··~b'.i~:/_~,~~t~;S·t~~~ re.Ógló.Ó, es -

del 50%, 

CONCLUSION: 

E·l. anái:i.sis realizado mueStJ"B _qu_e .. _~1 __ ~-~-go_~-i~'-~O~_era·:_c_on bu_enaa liqu! 

cÍez y ·aceptable grado de e~deuda~i_ent-o, y .se:.o_b~~rva· ·qu_~:·--:ei·'~ap-i"tal 
ha sido, bien administrado, ya que han obtenido ·rendinii'entOS cons:i.di 

rebles. 

Por.lo que se considera que e~ un buen prospecta· de cr~dito a corto 

plazo con riesgos normales, por lo que se determina otorgarle una -

línea de crédito de N$ 75,000.00 (SETENTA Y CINCO MIL NUE.VOS PESOS). 

México, D. F. 2 de agosto de 1993. 

PALACIOS R. 
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SCRVICICG ACl'.RF.ROS OCCtlll·:NTAl,F.S, S. A. lm C, V; 
Cillle 22 No. 2403, 
Zona Industrial, 
Guadalajara, Jal., 
c. P. 44CJ40, M óxico, 
Tels. 11-68-07 ~ 

11-68-77 
ll-R0-41 

'telex. G0-41-32 s11a1E, 
Fax. 12-76-37. 

O)st>rl'I'!UCICl'J: 

La Secretur:í.a de Fcl.:i.ciones F.:<teriorcs, otorg6 

la autoriznci6n correspondiente, L>i."lra usar énta raz6n social 

y constituirso le<JalJrcntc, scgtln oficio nt'"mcro 26,673, E.xpc­

dicntc 623036/29776 de fecha 10 ele /\<¡osto de 1970, m><.1J...,nte -

el. cunl lil finro se constituyó de fcdm 28 de l\qnsto de 1978, 

protocolizó en la Ciudad ele CUüdnlnjara, Jnl., ante la fe del 

N"Jtario LTC. r.un.LrJ~D [,(\IJl.J::S Ml\RIIN DEL Cl\Mf'() otorganc1o Es­

critura Número 15,476. 

La firl"il üclopta lü raz6n de SllRVICICG. ACF.Rl-:KOS 

OCélUF.NTHES, SOClliDllD llNONIMll DE Ci\PITl\L V1\1Ul\13LE, pudiendo. 

utilizar las abreviaturas 5.1\. DE c.v. y en su caso para_ las 

CUllTRO ~!timas palabras cor.-o o:irresponde a óste tipa de soci!': 
dndes cunste. 
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lNSCRIPCION: 

Se ericuen ti-a' inscii ta', en el , Fegistro PGbli~. de 

la Propieai.d y· el Carer~io' cÍe Tu ci~dacÍ dÉ! Qj~a~lajara; Jal'. ,- . 
locauzañcÍose.~u i~'sca¡x;ión én'el:Llhro s2, vó1~.11atricula 33, 

Segunda Cficiíia sec~ión lra~ .. · 

'r..a duracioo legal de ésl:D. ""lJresa, se determinó 

en 50 '(CINaJrnl'A) años los cuales contados a partir del 29 de 

Agosto de 1978 fecha de su constitución, finna del acta corre~ 

p:mcliente, pudiendo noclificar esta duración segOn necesidades 

naciilils en el inter de desarrollo de sus actividades previstas. 
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OOJL'!O SOCIAL: 

El objeto social d~ la enq:>resa'es; :cárpra venta, 
r:Equila, ~rruisfot'Tl\;1ci6n, industri-aÚ.z~ci6n;~:irrpart.a-~60;,' ~xpor­
t..~ci6n, clistribuci6n y cararcializaci6n de i:.:ia11' cla~~ de art1~ 
los rretálicos, prcductos de fierro, ac~ro y-.Qtl:OS~,.~-lcrinies. 

'. :.·· 
: .... -·'.,·· ... ' __ ": 

La cclcbrc'lcifJn.clc coritratOs~'tlc_.tiPo 'Civil',Y rrcr-. ·, '.'.'· . ---
cantil y la cjecuci6n de los_rais~s ~~-c::u~1_1~a_Pr~~~-y.aé. ter-
ceros y la realización de actos de correi::ck> :aúnes actividad•_,s 

nntcs previstDs. 

= y cmsE.JCS DE llll·UNISTRl\CION: 

su actuaÍ consejo ae· MmÍnistra~~ón;. cstti fot11o­
do rxrr las siguientes J?E!:I='SOnas y carg~~f_. 

PRE'SIDEN'rn: hl,Ol·:RTO VAl.l,Klll l'llNSl-:CA 

VIct:-PllFSIDEl~TE: 
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r.a oirecci6n y ~ni~tra;¡6ii de la Firma, está 

foxmotla caro sigue: 

DIRr=R GENERl\L: 

stm-DIREC!UR, . GllREN'm 
G!!Ml!W..: 

GEREllTE l\l:ttINIS'.IW,TIVO: 

GE11ENTE DE OJ:1PMS: 

OO'IICILIO SOCillL: 

A\,llf.RTO VA[,\,r,,JQ FONS\,:r.A: 

lllll!NAlll!~ R lCARllli 111nAtÚio11wr 

ANA Ll.LIA RO!>AL,ES IZAGU !RRf; 

MARCO 1\NTON lO LOPl;z CASTRO 

El danicilio sociü.l ~ la empresa será la Ciu:l«d 

de Guaclalajara, Jal., y en su caso podra establecer sin perjui­

cio alguno para 6sta; oficinas, sucursales, factortas, talleres 
o boclcgas en cualqtlier parte <le la ílepública o en el El<tranjcro 
si11 que por esto se entienda un cambio ele cbrúcilio social, 
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VII:NE DE: D<ltICILIO SOCIAL: 

y sin afcc~ci6n·~~;citr~s cl5usulns de i1it~rnci6n al cfncto. 

SINTESIS DEL CJ\PITAL soc:iliL; > 

$ 

/,t ... '.i1.."1 .(·· -.-

7 "illU • UUU .~6 c_,~fi:n{/tn,~;, ~~J º¡fº dc~crmin6. en ., - - -

eapi~{;.,,WI'[) Ií.iffiitacb/ 
q;pitril V~J.,,.bí~·, . ~'O·.·aat~rn~:i11~ao. -· 

E)i aus inicios cstn firtnc."l se conatituy6 con cnpi­

tal social de $7'500,000.00 (SIE'l'E MILLONBS QUINII::rros MIL Pl'SCS 

00/100 M. N.) representado por 7, 500 (SIE'l'E MIL ((JINillITOS) ncci2 

nes tipo ncminal con valor de $1,000.00 (UN llIL Pl',SCS f·l.N. )c~cla 

una, totalr.'Cflte suscritas y pagaclas i::or los socios ap::irtru:lorcs en 

su oportunidad caro se conoce a oontinuaci6n: 
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NCllBRE No. l\CCIONr.S 

AtORRTO VALLRJO FONSRCA 

MAGNOl.fA M~NDE<: DI; VALLE.JO 
,\J.VRl'.IJO VALíll·Z C:AS'l'Mll;DA 

l\ERN,\Kíl!l RIC,\Rlll·: l!ETANCOUl!T 

l:itl J.Ll-:RMLNA ROCA llE l:ASTAt1EDA 

Rllll~IGO SANTANDER F!IEN'l'RS 

l,ll[S Mrr:1m1. VAl.ENC:fA AREl.f.ANO 

1,500 

1,500 

750 

J,000 .. 

700 

25 

25 

7,500 

$ V/\LOR 

l' soo,000.00 

l'S00,000.00 

750~000.00 

J'000,000.00 

700,000.00 

2s;ooo.oo 
2s;ooo.oo 

7' !iOo, ooo~ no 

¡cstcrionn:mte, el 30 de Novicmbro ele 19n auirentm1 su Clp!_ 

l:ill social a la suma de $1'.ill'll•J0.!100.llO (t:ll·:N'J'O CINC:!IJ-:NTA Mrl.l.ONF.S 

PESCG 00/100 M.rJ.) rcprcscnt.Jdo por 150,111111 (l'IPnln clncm•nli• mi.I . 

.:icctones nominativas con valor de $1,000.00 (UN i·'lL PESOS -

rl.N.) c.:id.:i una de ellas, en este caso pagadns r-or las perso-

nas que se nencionan a oontinuaci6n. 
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SOCIOS ACTUALES: 

ALBlmTO VAl,J,T,;..fo FONSl\CA .,0,000 

NAGNOl,IA Ml\NDEZ lll\ VALf,IWO 50,000 

Al,f'REDO . VAI.DEZ CAST,\ÑEDA 15,000 

BERNARDO IHCAROf; BETANCOURT 20,000 

Gll!l.l.lmHNA ROCA DF. CASTAÑl\DA 5,000 

IUJDRIGO SANTANTlliR FllllNTllS ~.óOo 

1.lllS MHHll·:I, VAl,ENC!A 
AlmLLANO '".i,OUO 

TOTAi, .l 50,000 

REr.JSTROS OFIC!Al,l\S: 

REGISTl!O FliDllRAf,•·m¡ CAUSANTES: 

RllGJSTRO 'íliiL !VA 

OTROS REGISTROS 

CAMBIOS: GllNl\IÍALES 

$ 50,000,000;00 

50,000,0IJll,00 

$ ls;ooo,ooo~oo 

$ 20,00CJ,000.Íiu 

$ 5;uuo,uor):oo 

$ ~ -~·~-~~·~ ·~·~)OJ~o~ 

$ s',ooii:iJiJii:oíi 

:$ 150;000,000;00 
====nis======:>:!I 

SA0-780828-5'!2 

71!11828-001 

NO l'ROPIJRC!ONAIJOS 

AumeñtoS dfversus n su c~plt:.nl sociul, soJo 'lº<::.por LrÚLnrsc del Ll¡m 

VA~IAB~E· •. no cstún su.Jetos. a inscripci~n en ·el r~gistro público. El 

Ciltimo rcnlstrado os do $· 150,_000,000.00 y ~:o:ito se ·hlz.ó mccl Lnntc l~H-
' :. . . . . 

crlturn. ·púhlica Ho. 16/38'3 de ·rccha '.10 de 11uvÚ•mhrc ele 11J79 que ¡1ro-

tocoli:r.o el Notorio l'úbllco LfC •• IORGf, ROílI.f.S l'AIHAS. 
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GE.NEPJIIES DE:L PRINCIPllL: 

~R·. Al,111,R'l'O VAl.l.1~10 l'ON~J-:CA de nacionalidnd 

t-bxic~a, o~iginai:io de OJliac:ín, Sin., su ecl.Jd actu!tt es da 

55 años,. pro~es~6n I1igcniero Industrial, casado con NACNOLrA 

Nr~Nlll·~Z ~ni~ v,ú,J,J·:.IO con danicilio ¡".lürt.icul.:ir en Rinconada Ge­

ranio No. 3625,' Gúaclalajara, Jal., Tel. confidencial. 

ZONJ\ DB INl'TJJl'l'JCII\: 

~ta~~~: de :Jalisco, tblima, Nayarit, Sinaloa, 

~ro, D.F. i' BstaiJ d~ ~~ico; Quar!!taro, Aguscalientes, Z~ 
catécas·, S...Ut-r.Ui~.- t'o.tos·i !.~. C'OnSi<.torncioncs de t.ip:> regional. 
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JIC!'IVIDllDES RFJ\LES: 

En la práctica se dedican a la C0IT1Pra venta, c.lis­

tr~buc·i~~-. Il'k1C{Uilc.'ll transform.-ici6n de fierro y_accros,,-placa. y -
ltun.ina en rollo, transforwaci6n de poste, cnnal, planchas~ .. -~1?1e 

ses y cortes, proxiP<urcntc la compra venta y ~rciaÚzaci15n d;;­
OCJU.i[X>s y llltlterial c.1e soldar, soldm.~Ltra_Y co~~s_.~d':~~-r~~-

Mll'IUOCS DE OPERl\CION: 

sus operaciones carerciales .lás ~ai_.~z~<:· ~b~~. · -

pedido, cont:ndo y cr('<lito, mayoreo, locnl y for5neo. 

l\ ous clicmtes i.rr\X>rtruttes otorgru\ no_ ~yorcs de 

~ 20 tl1as y a otros les solicitan anticipos i:ie acuerdo al trabil~jo 

solicitarlo; esto es en lo que se refiere a oForad.ones de tran~ 

formaci6n, cortes y doblcses de fierros de acero. 
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OTl"(lS NT:XXX:IOS O INVERSIONES REU\CIONJ\DTl.S: 

1\derrás de la anpresa anterior, los .socios mantie­

nen inter6s directo en las firmas que s.e rrencionan: 

ffiRRm'ERI\ 'l 'J'RANSFORlll\1X)M AC:HRF.RA, S.I\. DE C.V., f)i Mcxicali, 

FIE!lro 'l l\CERD OE SONtJH,\, S.I\. DE C.V. que opera en Navojc<t,Son. 

Oficialmente t:rurbién aparecen cono socios en: CENIT-O DE AC::RO -

nr:r.inrrnTAI., S.I\. m: c.v., clonde figuran cono administrador Gn.!:_ 
co el INO. llEl~NARllU RH'.ARlll·: llF.TANCOllRTlo núsrro que en FIEim::> Y -

I.l\MINA GALVANIUUA. S.A. DE C.V. y en l\CEOOS VAi.LE.JO, S.A. DE 

c.v. 

Corro se verá todas las firmas mantienen activida-

c1cs similares. 

SITlll\CION FINl\NCIERI\: 

A'cont'i.nua~i6n propo;.,ionarerros cifras de balance 

practicado al· 3ldeMayo de 1993.· 
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MAQ111Nf\R 1/\ Y F.QllIPO: 

~"•' t 

F.n Rú~ oflcin:u:; l\tlt1_1Ln-t.1>tr;1ttvcu:¡, cucntnn con equipo -

J11tegrndo. por: 

1;sc1Í l TOR TO s 
SUHAílORA 

ARGlllVF.ROS · 

liQU L l'O ílli ~"AJ( 

MAQUINAS 1rn _F.SCRLillR 

CA LCut ./\ílOMS · 

CtlllílF.NZAS. 

. AR{ comn.i:rn mohiHnr,io .. de,TÍ.cnd.n:, 

MOSTRADOR 

F.STANTf.R!A 
;· ... '·.·.·:· 

nodo nl tipo de n·cú.~.t;jil.de·s_:, ,nC? :º~~~~ter~ de.mriquinnria. 

V1'111C:ll1.0S: 
'.· ····;.·.,. 

Su 'equipo de trnmqioi'te constn da: 

UN V01.K5~~r.r.ú'::;110~~: ~~d~l o" 1 ?RJ .- .. -· 

UN /\llTOMllVLL cun,AH modClo-1991·" 

SECllROS: 

F.t-:l.tt l'mprc~n ·protege sus hlc1iL•s .j ·v;tlu1·c~ 1•n 11{Jll7.n 

de cobertura nmpl ln.· c~·n. 13 compmiín · nscgurndoro ~EGURO~ MIHRlCA, 

S. A. 
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~· 
OJenta con p:x]cres · ClfTllliOS las personas que se -

rrcncionan: 

Al.llliRTO VALLF..10 FONSECA 
DRHNARDO RTCARUR RF.TANCOURT 

Lo anterior, en raz6n de' la~ facult::ades cíue citan 

los artículos 2554 y 2587 del aldigo Civil vigcnt".' para el Dis­

trito Federal y 2475 para el E.~taaO de Jal:Ísco; y Estados ele la 

Ropúblicil. 

l'<IC111<.~s ele las previsiones v.igentcs en lo que si­

gue a continllllci6n, pueden representar lc:i sociedad, ante toclns -

oficinas del Gobierno y diferentes autoridades, segGii""el-art!cu­
lo 9°de la r.ey de Titules y Operaciones de Cr6dito, hallMaose -

en vigencia y operaci6n tales pcderes. 
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f1e1-i1mé~ do cnntm 1 t.1r l~d ( ci (1fll?:-t Hs¡wc 1n1 f r.mlntt, nu 1' -

como nuestro Archivo Legn 1. no RC lo~nU?.nron nntccr.rlcnte~ do - -

éstn !ndole en su contra. 

IWICllS: 

Rnnli.znn sus opcrnctuncR nnncnrtns, en lni:; Rl~ufr.ntcs 

' · .. '. ·,' 

llANCO NM:IONM.,-im MÍ1xrco' S.A. ni; c.v. 

cncnt11R ttC.~·.che'1licS·. número ,22020-l) . y 22~ 72-3 

, llANCACQ~;.tA s.< · 

Nlngu'nn·, ·no utiliZan este tipn de Hol\nctnmtcnto, -
' : ..... ·,·· .. 

trnhnja con' rcct~rsos, p~opiOn. 
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llEFF.RF.Nr.tA r.mmRr.TALE5: 

PROTECCION -Y 501,DADURÁ ílEJ.- 51JRESTE-S.A; ílE C,V, 

. ·- . ' 

Son -clientes·. de hi1ce 3 a1los cederi unn l!nen -de crédito 

por ti$ ~~~-9.oo~·l_lÓ._'.·~f,Úi~~-s.ié 30 d!as consumo promcdln de - - -

t'I ~ 2 .. 0·~·Üoo ·• OO'-_st~ féi_rmn de pngo es oportuna tos. conRidernn como 

huenoA clientes. 

RQUlPOS Y 501.0AílllRAS n1;L SllR S.A.ílf: C.V. 

Trnbnj:1.n con ellos desde hace 2 añoS«otorgnn unn lfnen 

de c:réclito 1mr. N$ 60 \ºº".no rt plazos de 30 dtas _RU Col"mn _de_ pn­

¡;o ea normnl los reportnn como buenos cli.e!"tés. 

l'ROMACSOI. S.A. ílE G. V. 

F.a .clienteR ·desde el nño 
- . '.'" ,· ~ 

1.988~ tie.nén.Úna l!nen de 

crédito por N$ 70, nno. 00 .n;·pt'~z~~ ··:d·~, 30_',~íoüf. cón'sumos vnr:l.n­

btes -~\,- formn de. -1'"'1'0 -iú~ -~on·_-~he·q~~-, l~A- mCncionnn cbmo. buenos - -

cUentc5. 
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vrnNE llE: REl'ERliNClAS COMi;RGlAl,ES: 

11\S1'Rtl\UlllOHA l~_MA!lU!NAS Y·Acc1rnon10s s.A.oE c.v. 

Trnhnjlin cnn r.1-loR tÍcsd~· el ~ílo de::t989 ceden unn - -

Unen de crédlto porN$ 100,óoÍl.OO n-~1itzo~-:~fe-.Jo dtR~ Rt1 formo 

de pngo r.s cnn chrq11c_·loR c:~tnto~~n.·~.~mo ;\~~1~.~~R cliO:ntee; 

UTP lNDUSTRLA MEXTCANA s.A: .nE·c.v • 

. sorí Cl.1..C'~t.cs dc'sdc .lince -2 nños. otf'!rgan una l{ncn de 

c:réc1ttn n plnzo·s ~ie :io·:d·t:os· coni::.umO!'f pf.omedi_o deN$ túq,cnm:or_) 
su forma de' pngo e!=' con che.que 

CR Ulll\ISTIU A t. A EN i' 

.RcrnlL;rnn· orcr:ici.ones con .eÍlo5\\e~de-,h~ce vnrios años 

tienen unn tfncn._:c\~ ·cdict.-i·t~· 1,~~-N~f~~7~-;0·l:;d·~11()-:',: ~- n· plÍl?.oA 'de JO 

d!ns su forma d_~
1 

'.p~g~<-~a·:>:on ~~~q~~ _i_~-~-'.-~,º~~~~~·~d~n ·c·o~o buenoa. - -

cllcntcR t · 

OTROS 
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ANALIRlS A LA SITUACION FINANCIERA: 

IND!CK OH LIQUIDKZ: 

P.t i;rU<lo ncnurol ;dO on_.1\oudnmirnt:n.'roA· 

de t .-30% .-.en ... · re lncl~~;': ~~n :'ci\ ~:--¿;~: ~-¡·tn-~-~· c-~-~-t-1~ ;, ~e. 
·):/;: .t)t:-.:~'.)::·:,,-· 

V Al,()R ES DE Ácri·i'cí ·~i.ío'(' 

........ ,.~ 

.· .. -'.-~:- '· ,:_ - . '. ]'• ,. ; - . 
~:ii~u'·;·~·~i~ r::::-ea .·-~:e;: ~'$:·~:;:~J_3-/:¿·79 ·~ o9. ~ls~o 'q uc 

.... ~ 
no H r.. en ~--~-~~;\~{?if · :.~i:~~;i_~~-¡~~~-~:~i>)i:~if ~-:~~\~-~-~~~~'~ ~.~'~le'~'. .. :~--~ I ·~,~-"o P l n z u , 

1n1d iún_tl a·:.;~~ _L.Ü~iÍ11··r ... ~·cc~mO.{go:r~ ·n t il1·;-· ¡,_U rn:: .. o Pe r'nc.lu nos . do· es-. 

tn iÓ<l_ol~/: h_·n~.t~<~·-n,·i'~-~;· so~¡-:;·de ~E!.~:-~/~ .. a.i~\~ .. 
~- j~~~~-

INS1ºA LACHjNtÍ~(. ;' : ,.\\i 
·-· ,, .:: -~· .< ,,_.,,, 

a hn rea· u0nnJfj::·~~~~º~l:m:•;e1~·1: :~:t:~m:r: : 0 :~ ::: ru: 

:::::::·:i~~i~f f ¡f ~~~~~~~~~1~1f 11,i'.!:i· 1'.:'.::::: ~ 
most.r'~~;~.;~'.·.·;;<~:~~·~~'.~;:~ .. ~\;S{f~ '.~é··. --::~;.,~ :· 

Pngu~ .. ·.Ro~i:nni~n~¿¡;,/dc N}t/soi/.~ci ' 
,. :·_.',):.: 

ANl'XOS:· :"o:\>·:"·.•"• . . . 
No cUentá~ ::c~·n anexos, todo-lo concentran ·en el tlomicilio del rubro • 
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EMISTON: 

1NVF.ST1C.AC1 ON: 

MIAf .. [f,IS: 

REllACCION: 

s11r1mv1sroN: 

CRISTO l.Ol'F.7. V. 

r1mNANOO ROllR!GUF.Z 

CESAR A. C.ARCIA 

GlmF.NCIA llf. PRODUCC!ON. OF.: 

CR!ml.TO: CONf'LAlll.F. S.A. 01( c. V. 

C:RUl'O C:ONPLAlll.F. S.A. OY. C.V. 

Méxlco n.t·: n 3 ilu UHORtO dr. \(}C)3,· 
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OOCUMCNTAR EL CREOITO. 

Después· de· haber dt!term . .lnadó el .mont._o de la-·\i.nc~ ~e crédt~o que 

se va a ·otorgnr-, a·e ·P~oi:'c~fc ,a fo.rmn l izar·~ cf:.'cr6·d l_tO _·mediante nv! 

Ao o 1-_·(: t 1°Cn't·~ .- lÍ C. -~-~ -~-·l~·_ro b~c ~-~~--· _d,~:.:· s~---~-:8_0:~-.i-~ l __ tu~_~:~d_-~:::~"-~~-~ ~:~--~- ,:. ::en't re 
s_ú nd o ie -: :i~\~-c~YL·~~; ·d~-- ~;t~ ~~"um i~ n-t~-.. :.d(_~¿:~ad i\~~~ :'.,,_·d ef:t'a , ... -~~ai: ... s_e~::,1~ ~~ 
vin- cnpia_~ ~~- ~d-Cpo:~-~a~~n):'~~.-:c1~:~~:~J_C~~~~1-~(~':~-: ·'"~-· <~·<· : :;~ · -~--:~:' :-,-. 

Asimls~o .· ;s~e )?c~~~n·~~:'.~~\~ a~.i~~~·~:·'~;.~i~t~,i{:tt·lf~~H·¡:~~[;-1;·~·rir~a. 
de un p~g~·_ré :: ~,·.la_~-. _v i_s,,.t_a/·~-~ ~ ·; ~~ .. -·i-~po_r.~~-(1 

__ ~~ -~-ª~-:»~~.e'~.~~>:~.~."~~.-'.·.~~.; f' .. ~:~d i 

::: :~ 1i~:{~ ~:icl~~::~~t7I¿;~~~;·~º~:~r~:Zt~-~.t,~·'~ici'g~\{,;l···.c.'.-:i ª·2~mp;esa · -
.,., .. -, .· ~,e: . . ... , •.... , . .d,·.·-.·e·-.·.•.: :Xt - ' 

A conti'n a¿ifi¡/::g·~-?~·~~~~-t'~~ ··'i·~;·:::~1h'~:-~-~-.. ,_·~-~-~Y~~~yl~-~--~,f:d~. Crédito, y 

c,l png~_r :~que'·sc:~út(t'(zn··"~::P.~_r.~ ~-~.c_u:~Ont.~~r C.~·.'·~<:r.édito: 
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~~;·re~o ''X"' , S. A. 
1'.v. ~:¡', \'i!;"!'~c,.J.; ) J. i '.l~M, Co'.., In1.1ost1·t,1i., Ot.'11."¡.:nc.ión 
1\-.:.:.a;io::zal.co, D'23~0 ,'í~:n.co, J. F. tcJ. 507 C.IJ 23 

NL!x.ico, ;), F. , 3 de agosto de 1993. 

t.s";.ir.i.1¿05 sc~n:-cs: 

C1,ilfnr;an. a ~.;1~ ¡;ni: •. <"~t~:ct r'.l' r..r~d-~Lo, ;;os c.s grato 1,;for.:'.arlc 'llH' le hemos otor;~:ido 
un cr·údi.':•> ~foat1! ;,e>.\:;. "/',_.),10,,1'1 \ s¿~t:':~~·A Y í.iSClJ ;.:J L .\li1~\'0S I'1·::.\11:-t 00/lOO 
Vi.~.). ·;·::;t.~ cr~1i.Lto r¡uc1ti'Lr:1 \'l 1~··nt.c d1°1rantc 6 r.ic~:i~s. Cu.il•;ui.í'r '~XC:.l'denl.r. de 
cm:;1 e; i:r¡¡ r.t!1·1~curj .:.0;;~;1d~r.1c;1i;; ·~~jlccLü, n~corii:1nllolc (jlle léi t'<>tail:..lidnd o .1rn­
¡:>1L.1c.i.~1:1 r.l~i. n~sm.,, .ie¡H!i· ...... rT1 1lnl. cu:~1p.lJtaie¡;to ¡iuntu;11. c.'n .su::; cornpromiso:. 1 y que -
...:.t:.-1iqa1._~¡ V•~:·J.,ic~0r, cr, e:.;t;¡ cifr:1, ~e lu con:1-ri:1._-.rc;;ios ¡-.nr c:.:c111:0 . 

• \."":\~!:;,;;.; .r.f•1r;·,.-,;:¡.1:::; .1 1,f;tl.•d, 11·11• .-~-.. ,i.·n.:-~ri:;r.i,....:-;t<• .:ir.t:1.-1~ 1~nr;i rlt"n;1sit., 1ll• :~.1$ 1t­
•;111d.io:.i..·•1·t·~, d!!ller.i.n :::;1!t" cr. ;1¡1f.! 1~o ü: p ... a¿o uc• Jij .; ;;¡;~ :" cr:;1.1 f.iclura plH:!il:O e;; la -
Ciudad cie :·:.h:1co, y.1 c¡uc nu~~~tru ;iol.i'..1.:.1.:<1 .o.;ohrc ~nt1:.>rcscs mor.1::orios y <lc5c.11c11t:os 
q•it? por" e~µ.11ndo nnl',o¡.-;.;· .. x,; 1 c.J.us.1 1..n c;iq~o er. su cuenta ¡>or rctrn:.:;o contrn el ple.-

l. 1·:1 7).'.li;O ·~e.·c-:1 :.,e;· co;¡ o.-i:cn ~Ü! P.:i;::-. C,l):)[·~ :.1 C.w .. 1rl de ,\t•'.\ir:o, n favor de la 
E:n:rcsa " X 11

1 ~ •• ,\., .:i ~.:. c.l;c-.-:.::.1 n·~ .. ¡cr.1 392tJ0-2 üe ;;anco,:¡er, S. A. o n ln 
cu1?nta. n.ir.:ero ;.{2:.,¡¿-i (,t! :!ian:1iilt!X, S. A. 

/\¡~ran·.!cC'«r:;.-.,l::, r:o:;. c.1..,;;:~.¡¡·,.<¡:..;e.·, ,J-1.. !i.i.:~••~N•~c dí.~ Gl~ ,-;u •h!¡JÓ:·dto, proporc1on5r.do­
n1)::; e:. nú;;1l!rr:> t:C! o~dt.!il d•.! ¡J.it;o c;1rcci...:..~1c11tc a:i. dc¡iari:ai11cncio 1lc Cré1i1t:o y Co -
ü.·.1.1z;1:;. -

J. A l.1 r,.·1:t.• 1 11~1i.: dt.!1. p.1::0 ;·cmllirc~1nr·~ 01 n:-1~:i••ül :!1~ ;.;:i ~:.1ct11<.1 f':Jl',•H:.1 1 µorco­
rreo, SUbiné;1co::.cs no:; :-;~.:mtengan al tunto rÍQ cu.11qt1icr obscnnciún. 

:\;a::·•t:ro jlrv::r.d1.i,;..<?nto r,o .:o:.tc~n¡1i.t 1.·cco;·d.it..1rio.<: l!•:! ilíl;~o. con:>idcrnmcs 'lllO l.i::; -
co;iGiciOiil!.':; ., ¡ .. o:.;;;~.C<l.5 Ge co.Jro ,rn;-¡ quo:!.;;i;,¡~o com¡>¡cr.du:i.::rn, por lo que ]ns sol1ci. 
i::H•m:.- no:; ;.,-.f,1rmC'r• de c.u.i.lr¡•1Lcr rl!Hl.i, ya ;,uc er. l1> :-:uccs1vo en créditos ¡ior en:: 
trc~<1:. a ;;art1r d~ l°!St.il fcci•u, omfi<.1mos ¡:.orosr:1m;1:-i'1;: .1ut.•stro ;ll1Ro bn.io estos t't!r 
mj :-,(J:;, ccr.torm~ a i.1 cojll.a d1~ f.:icr.m·a c¡t11~ :oc cn\'L;1 con •!l producto objeto !In lii' 
C•)r.ipra., por i.o ¡;1..c rll°! r.o rcc:..b.i.r dicr ••. cop1.u, sirv;:insc inforr.iarnos de inmcd1nto. 

;: . .:;tn~.1s sc;:uros .;e que r.ucs':.oas relncior.cs se ;ifir~.1r.in y serán base para r:icj.!!. -
res n;;!gOcios, ¡;a:-.i lo qoe r.os susct"ÚJlJ'.os de ust:edc.s 

::7/'.'.~.~!7 
',.:~·4~~r.itr:Tt~':~· ::;· .-,'~:';z "'. 
c.·:.rn:.;·;E j¡; cr::::;r~·,~u 

e.:::. ¡i. l1jl::o. Le Ver:. ta:; 
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l'At:ARE 1)111·: c;AR.\N'l'lZA LA J,JNl'.A lll' c1u-:11t'l'll 

No. 1/1 Bo. Por $ N$ 1s ,ooo. 

---(SETENTA Y GlNCO MIL NUEVOS PESOS 00/100 M.N. )--..::.._::-:::.::.::.=:_· ------

Vo1011¡;ic1l11<i:•~,.. MlrnCANf:lt\S --·· _____ ··-· ___ .,o!lJIQ§.trn,,.n1t•10•.oh-:lrirr.ll·n 
1 • I' nnl1• I• 1r1•1•" · • 111 t •u• 1•"t.•1~1 I' 1'' • • • 1 • ,,,, •' I•• rri;•'•drirt l•l' 1•/('I. J"'('r 1, 1 • 11< d •,u 0tnr• )11íl r,lf1i<, 1v1nt11{oe, 1•r-n vf""""irn•l"rih:..,~ 

l "-''.tll•11t11u·.; u• 1• • ¡,: "'I " •.· 1•1 .... 1 •1•.• ~ 11 .• ·r •· I· · \11•' .,, nn •··· ~··1· 1urJ•'.l f-'~lq 0:1nr.11mPf'I•) p1oc1~ornl:)ntc> o !.LJ ~·e"('11T'1(•11!1.1. ~ll rlti 
1·1n í"lf v1~n··1i1···•. 1ml1• ·ry·1 11u'••r1t0 • 1•" ti• •• ,.,-. í"l·v11f>; n n111• '•1' r!"l1~'r" ••·,t.1(·1-1•1•.•11·1 

1:!.11;.' 1-"lúfJ!'-' !~'· .,,,,,. r.1n'·I ., 1!'1•1 "" wl '1" • ,,, ! ••. ,. r.~•·'1'"~11 • j(' l1h1!n\ V ('r.~•r.1r1r ""~ rtP Clf>flo!O ··n '.l_L a1•jro1I(") ,,.;'\ r ... 1r1 .. r¡ 
no1 v 01lir;..1lr)<: r.r"lr1r·!,11"".."· r-:" •1•1 ~··· r'<"t< 1· 1•1··, t •. .,,., 111•1· 1.-, 

flo~ h•J V• •r1f1r;~ n· ,. •.¡ 1 nr 1'1 'I• 1• 1<.•1T•h• I '' 1 f"l'l• • n•,lr• J'• I• l\111• l'•r •fí-•,11 PI 11'1 ·1• • •.11 v•·1~r•rnh"1lr) .,\ nnrt> !íll)a__ 1->l IÓt lih.' 
d'"t ...1llli~- pt:;)! (;1W1li~ "''~1•'.U'JI !'~ r ''º'! "' l•nrni~:· qq ... ,,..,,,. lnS<.''tJ11). ~•n fllí'llJICIO al C')bf("I rnóo; ,, OO'>IO~ 11\l•~ nor pll~ !.l.' 
01191nfln ' • ~· 

SERV IC:TOS ACERF.ROS OCCIDENTALES, 
Olornar~e~-~-·_J)J~ c._,_v,_,_ ____ _ 
í'nn•11.m1fti.º}ulul"'J.¡~j~ L~i1;.....1~:·?.~.·M/~º¡1~t~ Inil · 
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PROCEDIMIENTO ADMINISTRATIVO 

Después de haber formalizado y documentado el crédito, se procede a abrir el 

expediente correspondiente, archivando toda la documentación que se ha reca­

bado, así como los papeles de trabajo que se han elaborado. 

También se da de alta al cliente en el sistema de computo de la empresa, al!. 

mentando la siguiente información: 

a) Número de cliente ( el sistema lo da automáticamente ) 

b) Nombre del Cliente 

c) Domicilio y Teléfono 

d) Registro Federal de Contribuyentes 

e) Nombre del Representante Legal 

f) Nombre de la persona encargad8. de, pagos 

g) Días de rev.isión y p8go 

h) Plazo de crédito 

i) Monto del crédito otorgado 

j) Observaciones especiales (obstrucción por falta de documentos, cliente -

demandado, crédito cancelado, crédito suspendido, etc.) 

Al alimentaresta información, el sistema genera automáticamente el archivo -

maestro, interconectando los datos del nuevo cliente con los modulas de ven­

tas y cobranzas, por lo que a partir de ese momento, el nuevo cliente esta -

incluido en todos los reportes que genera el sistema. 

DISPOSICION DE LA LINEA DE CREDITO 

El cliente podrá disponer de la línea de crédito a partir del mamen.to en que 

haya devuelto al departamento de crédito el acuse de recibo de la carta de -

aceptación y el pagaré que garantiza el crédito debidamente firmados por el 

representante legal. 

El cliente finca su pedido, y el área de ventas lo coloca en el sistema, el 

cual lo libera si no existe ninguna obstrucción por alguna causa especial. 

Los pedidos serán aprobados automáticamente, sólo hasta agotar el lí~ite. de , 

crédito, el cual funciona en forma revolvente por lo que si algGn pe,dido no 

es aprobado por el sistema, se debe recurrir a el área de crédi.~? con el fin 

de solicitar la aprobación del excedente o en su defecto el rechazo· del 

mismo. 
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CONCLUS ION: 

I) El desarrollo ~e ~St~'·~.~.·rB.ba'jo· nos hf:!:".~i~~·ad.o: a -~-~n_o'?er y 
fundamcint'a·r"-- fa '1inPo\r-tiiriCia .. del -~cr-~d-it~ -~-n 18·. relaci6n 

comer-~ia~ ,_-. __ t-~~ ~o·. ~-~ci_?na_í·: ce;>~-~ i-~ ~-~--~-~-~~:i·~:n_~_1_'.~ ·_Y~~·.:~ 9 ti~ · ~-ª~ 

:: ... :~·P~e~:·c~~!ª~&f~:~i:~r~g~i:n:;:::t:~·:;~:::~•:f.;a¿,::r~~= 
ti~~s-y ·-~~~ni~t~-.·d~,';~-ªb:nt/~ª.r~;o: ''i. ·,,;,,, ;.;,~'.;')l~• ,'i::•: ' ~-

II) ·~~-~b_i_e_n_ . s_e :;_ha::~.~~-~-i~~; -·~·~_r_e-~i~~-'. ~~:·.'·~~P_,~-r t:~-~c:7~_"·.~ ~-~:::, ti~~e. --
e1 a nái1:si'.~._: f tri~.ri-~ie':~\- .-~;Piir~:~·~:d ~·/~~-~,d·dr~~~ ~,~~~ .~t~-~~1c~:s· 

.:~::::·f t~~l;!e~~·:l::~,1~:~i1;fr~rf t;f r{~·;'~1J1~~;t~i:li~e ~ . 
· 8·ar·.''crªd1·td·> ;·.J .. ::·-~'·" ;f<-:: ~·~-~,t'-~- ·; .. , ·,.:,<:· -· 

r r r i . :~:~ :!:; ~s~~:::·ª·~.;:: t!Yº'ii~:~~~:-~<~_·f Y-fü~1i;~-~!~'(f z~:·~eªi· . 
• j'"'' ,,;?:' 

· otOrgarOientO d~-. '.~;:~:édi,~r~·:::.':·"· ·;·; · · ,.:,:··· · ·· .. -,; .. · -, .. ,._. .- ,_ '· 

,. ' . :::1'.#'.:f :~~~~~l¡¡ift~J~}:~~~~l1i~~~!~~~·fü~lI:1;. 
t r 8 ~ i_ V~ . !. '.. ~ r.~- -~~-~'~:e-~--~-~ .-:·~.U~ ,::;e_~ ,~8 n_~l-~-~-t-.~ J ~--:.~ E7 ~:~ ~:t:~:~ .. ~ ~-,, ;.ré~_i· 

: to ':apif~~:.: ~A·~,~:~~:L~.r~~-~-i.~~::::~if~':~?·~~~.·t,.0'.Kt~~:(~";~~~:-~\~~~~\~i~~-.--~-~~:~~t/·~-~~·-
crédi to 'en~: u'na··, soCiedad ·; ariónima·''ded'ié.'ada';a·.:_la;:,.f a briCación 
y v·e·~ ta·.,: d ~ .. ~.~~ ~-d·d·-~: ~:~'.~·a: ¡·~"~-t-~i n-~ ~ i;~:º:~,:::·:t: .. _. ·~~~~¡~ ~--~:i:!~::· -~~~B~:_>; 

., •¡gmi~f r :~i~1i~!!li~liltit1;t1l~~*~~l~~~~ir~1~~ 
Es pero. ~ ue -.~_l.-}' r~~e.O_~~:, _t_r~ baj ?.>_._~O_ns -~-~ t:u·~~-\,_~~.-:~:.~_Sr.c·~ _ d·e ::::: ~e u:~t:::i:~i:'e8::~~.f 1 ::~:¿f~}~-~.º~·)e¿fore~ ,y·, asrf!_ 

-220 -



B I B L I O G R A F I A 

. .· ' 
1.- CREDITOS y·coBRANZAS 

Autor: Richard ·P. Ettinger y David E, Golieb 

Cía. Editoriat'.·coni:iné~tal, s. A: DE c. v. 

2.- CREDITO Y•COBRÁNZAS . : 

Aut.~r: .. ·-s~-~Ph~-~~;-~·Hel'"Y.~s·· :.L. .:¡ -

EditorialJ:~:E~·¿~~ ~.::.:·;, :;: :· ··· 
·~ ~ ~ .. ' 

3.- ELEMENTOSDE'LA.AÍlMINÍSTRACION·DE 

Áu tor·~··~ ~ni~li·~r\T{l{:~~~fi:~~·:.fui~ ~~1~ 
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10 ,.,. LEY .·DE. SOCIEDADES,·¡:!ERCANTILES 

- 221 -


	Portada
	Índice
	Introducción
	Objetivos
	Capítulo I. El Crédito
	Capítulo II. Aspectos Financiero
	Capítulo III. Aspecto Administrativo
	Capítulo IV. Caso Práctico
	Conclusión
	Bibliografía



