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OBJETIVO :

Actualmente en las instituciones de crédito existen
servicios que representan grandes opcriunidades para las
empresas dentro del comercio exterior, uno de los cuales

son las Caras -de Crédito.

Debido a la poca difusion que ha tenido este instrumento
de Crédito decidimos realizar el presente trabajo cuyo
objetivo es dar una informacion clara y precisa de que es
una Carta de Crédito su importancia, asi como los

requisitos y pasos a seguir para su operacién.
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HIPOTET SIS.:

Si la informacion acerca del tema es clara y oportuna
en las empresas que manejan importaciones y exportaciones,
entonces ellas podran utilizar este servicio para hacerse
llegar de recursosy satisfacer sus necesidades de credito

aumentando asi el comercio exterior .
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PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA :

En nuestros dias hemos tenido un siniimero de eventos
que han transformado la sociedad , el comercio es uno de los
elementos normativos del mundo civilizado y debe adaptarse al
cambio .

Una vez analizados los avances del comercio , se puede
pensar que las corrientes futuras iran cada vez mas a la vanguar—
dia por lo que debemos estar listos a lo que se presente .

De lo anterior deducimos que las empresas ne conocen
los instrumentos de credito que les brindan las instituciones
bancarias como lo son las Cartas de Credito para el comercio
exterior, y por lo tanto estan desaprovechando un servicio de gran
utilidad que ayuda a aumentar nuestro comercio exterior y a la vez
se reflerjaria en utilidades en las mismas .
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INTRODUCCION :

El crédito indudablemente ha contribuido en gran parte
al desarrallo del comercio exterior, ya que, anteriormente los
productos, no salian de manos del vendedor, hasta que este
recibiera su pago, ya fuera en efectivo o en especie, por tal
motivo, consideramos importante hacer mencion en el presente
trabajo de los aspectos primordiales sobre temas como;
comercio exterior, crédito y cartas de crédito.

Una vez definidos los conceptos arriba citados,
encontramos que encierran muchos aspectos de importancia
pues observamos que éstas actividades no solo son el
hecho de intercambiar bienes y servicios entre un pais y
ofro, sino que ademas existen diferentes modalidades, tipos
y clasificaciones para efectuar éstas actividades.

La oportunidad de comprar y vender en los mercados
del mundo se extenderd hasta concluir a muchos establecimientos
comerciales que hasta ahora no habian tenido sino un
interés academico en tales transacciones, de aqui nuestro
afan por analizar * LA IMPORTANCIA DE LAS CARTAS DE
CREDITO EN EL COMERCIO EXTERIOR ".

Como toda actividad econdmica las cartas de crédito
se basan en cierta normatividad, y siguen determinada
mecénica operativa segln sea el caso de tal manera
explicaremos cuales son Jlos usos y reglas; la
documentacién necesaria y los terminos de venta para
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unificar criterios entre ias partes que las llevan a cabo.
Los temas que se han considerado en este trabajo son:

Conceptos de; Comercio Exterior, Crédito, Carta de
Crédito, Importaciones y Exportaciones asi como tipos de
Cartas de Crédito, Terminos de venta, La documentacién
indispensable en las operaciones de Cartas de Crédito y las
reglamentaciones mas importantes bajo las que se rigen.

También hacemos mencion de los tipos de Cartas de
Crédito que a nuestro parecer son las mas adecuadas
para las importaciones y exportaciones, dando a conocer
por medio de casos concretos las ventajas que pueden
ofrecer .

La finalidad que buscamos con la presente
investigacion es hacer una aportacién de tipo informativa
para aquellas personas que se interesen por los temas mas
relevantes relacionados con las Cartas de Crédito dentro
del Comercio Exterior .
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CAPITULO

UNO :

INTRODUCCION

AL

COMERCIO

EXTERIOR
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INTRODUCCION AL COMERCIO EXTERIOR

El comercio debe considerarse como uno de los elementos
normativos del mundo civilizado. Representa una de las
primeras oportunidades que tuvo el hombre para
desarrollarse en sociedad; con motivo de la division del
trabajo, nacen los mercados donde los individuos ofrecen
sus productos que han elaborado . .

Los primeros vestigios del comercio exterior los
encontramos desde la existencia de los primeros hombres,
pues el comercio se practicd en la forma mas primitiva, o
sea aun no habia un objeto que sirviera como intermediario
para la adquisicion de todos los medios con los que el
hombre satisfaciera sus necesidades, es decir todavia no
existia la moneda.

Ahora bien, podemos preguntarnos ¢ Donde nacio el
comercio?, para contestar esta pregunta, encontraremos
que existen diversos lugares entre los cuales se encuentra
China, India, Peninsula Ardbiga, y Asia Menor.

Es posible que desde los tiempos mas remotos la
seda y las telas hechas con ella hayan constituido rica
fuente de las transacciones en China. No obstante cuando
se advierten las dificultades geograficas de China para
sostener comunicacion con otros paises se explica que
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aguel comercio fue muy restringido, sin embargo hay que
tomar en cuenta que el arte y la industria China,
alcanzaron un gran desarrollo.

Japoén por su parte, tuvo importancia considerable en
el oriente y la serie de islas en el estrecho de Corea debe
haber facilitado su comercio con China. El pueblo Japonés
agricultor por excelencia, desde aquellos tiempos cultivé el
gusano de seda, multiplicando las plantaciones de moreras,
por tanto, el comercio japonés se desarrolld en gran
magnitud . Otros de los pueblos de aquel periodo fue el
asirio, llamado también Babilonico. E! reino asirio abarcaba
la region comprendida entre dos rios: ElI Tigris y el
Eufrates. La capital Babilonica se convitié en un gran
imperio comercial .

El pueblo judio, situado desde el Asia Menor hasta el
Nilo, precisamente por su situacion pudo lograr un gran
desarrollo . El tener contacto con algunos paises
comerciales acaba por darle la habilidad que al correr de
los tiempos son reconocidos por todo el mundo. Egipcios,
Fenicios y Arabes con quienes ha de mantener su vida
ligada, actualmente son comerciantes por excelencia. Es
indudable que entre los antiguos pueblos el que alcanzd
mayor celeridad en el comercio fue el pueblo fenicio. Los
fenicios ocuparon las costas del mar mediterrdneo en la
porcion de uno de los elementos mas importantes de que
el comercio ha podido hacer uso desde entonces: la
moneda metélica . Como es natural la preponderancia
comercial que los fenicios ejercitaban atrajo las ambiciones
de sus vecinos, y asi Tiro; donde se encontraba Siddn
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que fue la ciudad mas importante comercialmente; fue
saqueada y destruida por las tropas de Alejandro y desde
entonces comenzé para los fenicios la era decadente.

Lo que se denomina la Edad Media encuentra su
decadencia en los que fueron grandes pueblos, por otro
lado los Hunos y los Tartaros se extendieron por el
occidente, entre los conquistadores que surgen en la edad
media sobresale Carlo Magno rey de los francos. Carlo
Magno aprovecha su poder para el desarrollo econémico
de los pueblos dominados, mostrando gran interés por el
comercio y la agricultura para lo cual expidié varias leyes.

Por otro lado los pueblos que mas florecieron en la
edad media en cuanto a su comercio, fueron los paises
bajos, Flandes y Brabante hicieron periddicas ferias, a las
cuales los comerciantes extranjeros enviaban mercancias
para su venta. La influencia de extranjeros para realizar
estas transacciones daba un gran impulso mercantil a los
habitantes de estos paises.

Por otra parte, el pueblo arabe fue uno de los de
mayor importancia en la antiguedad y alcanzd un gran
poderio desde los albores de la edad media, hasta el
principio de la epoca moderna. Crearon numerosas
industrias productoras de tejidos de lana y seda, la
ceramica artistica, la fabricacion de vasijas de vidrio, hierro
y bronce, papel de algodon para escribir y una industria
enteramente nueva de armaduras Yy espadas.
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Dos factores influyeron en el desarrollo del comercio
en la edad media: la constitucion de ciudades y el
establecimiento de los gremios . Lo primero fue
consecuencia de fa evolucion de los antiguos villorios y los
segundos la asociacién de los artesanos en gremios,
version primitiva de fos sindicatos. Los gremios tienen dos
finalidades: defenderse de la competencia de quienes se
consagran a industrias similares, e impedir que nuevos
obreros se conviertan en maestros .

Cada oficio se regia por reglas determinadas que
marcaban los grados de aprendiz, compafiero y patron.

Finalmente tenemos la etapa mercantilista que abarca
del siglo XVI al siglo XVIl. Como es sabido dicha etapa
tuvo sus clientes en los gremios y el feudalismo el cual
realizaba un comercio local, pues solo se comerciaba entre
la. misma gente del feudo, posteriormente con el
surgimiento del mercantilismo viene a evolucionar este tipo
de relaciones pues cienta sus bases en el comercio con
otras naciones, de aqui el origen dei concepto Comercio
Exterior porque dichos mercaderos consideraban que el
comercio con otros paises era mas productivo y en realidad
asilo es, ya que es una mayor fuente generadora de
divisas para el pais. Por tal razén se considera af
mercantilismo como la base del comercio exterior .

En la actualidad el comercio exterior cobra cada dia
mas auge pues las exportaciones significan tanto para
México como para otros paises establecer relaciones
politicas y comerciales con las diferentes naciones, ademas
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de ser una fuente generadora de ingresos, por tal motivo
es necesario darle un mayor impulso, pero para realizar
esto serd necesario contar con personas capacitadas,
produccién  adecuada, calidad optima, instrumentos de
financiamiento y buen precio para competir en el
mercado exterior situaciones en las cuales nuestro pais
todavia no es competente.
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1.1. QUE SIGNIFICA CREDITO

El crédito indudablemente ha contribuido grandemente
al desarrollo del comercio, ya que, antiguamente los
productos no salian de manos del vendedor, hasta en tanto
éste recibia el pago, ya sea en efectivo o en ocaciones el
comercio se realizaba a base de trueque (lIntercambio de
mercancfas ), por lo que el comercio tuvo auge gracias al
crédito logrando que éste saliera de la estrechez en que se
encontraba .

_El crédito consiste en una transaccion entre dos
partes en la que una de ellas ( acreedor o prestamista)
entrega dinero, bienes, servicios o titulos, a cambio de
la promesa de un pago futuro por la otra parte (deudor o
prestatario ) .

La pujanza del comercio renacentista italiano, cuyo
apoyo financiero dio al mundo extraordinarios logros, le
proporciond también numerosos instrumentos econdmicos,
entre ellos el crédito.

El objeto del corédito puede ser cualquier cosa que
sea tangible que se consuma con el uso, ya que si ambas
partes de la transaccion o prestacion recayesen sobre la
misma cosa, cediendose primero y restituyendose después
s6lo se cederia el uso.

El crédito puede ser directo, cuando se concede
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directamente al beneficiario por la persona que lo ofrece, o
indirecto cuando el sujeto que lo concede ha obtenido
profesionalmente de otros muchos que desean invertir sus
excedentes monetarios, y lo distribuyen por su propio
riesgo entre quienes lo necesitan. Los intermediarios
adecuados del crédito indirecto son los bancos e
instituciones  financieras .

Credito Bancario . El desarrollo del crédito , tal como
hoy se entiende ha sido posible gracias a la interaccion
bancaria moderna. Segln se sabe, el crédito desempefiaba
desde el siglo XIV un importante papel en ltalia, y mas
tarde en los paises bhajos, pero era una actividad
fundamentalmente individual con instrumentos juridicos poco
delimitados. Los Bancos permitieron, por una parte la
formacién de un mercado general fmanmero y por otra
parte la concesion de créditos en cantidades Varias veces
superfores a las que hubiera sido posible conseguir por el
antiguo sistema .

Tipos de Crédito . Segtn el empleo a que se destine
el crédito concedido se distingue entre consultiva, que
permite anticipar la compra de bienes por los consumidores,
y crédito productivo, subdividido a su vez, en comercial
g industrial, se destina a financiar el giro de la empresa

{menos de un afo) o a bienes de produccion .
Segln el plazo en que ha de devolverse el crédito,

éste puede ser a corto, mediano y largo plazo. Las
distintas legislaciones difieren sobre el periodo que
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corresponde a éstas modalidades, un modelo tipo podria ser
corto plazo hasta 18 meses, medio plazo hasta cinco anos
a largo plazo de cinco afics en adelante .

1.2. QUE ES UNA CARTA DE CREDITO

Carta de crédito, crédito comercial o crédito
documentario, son conceptos que significan lo mismo, se
usan indistintamente y se definen de la siguiente manera:

"Es un compromiso que adquiere el banco del
comprador ( Banco Emisor ) por cuenta y orden de su
cliente ( Ordenante ) para pagar, aceptar o negociar letras
de cambio giradas a su cargo por el vendedor
( Beneficiario ); o bien autoriza a otros bancos ( Banco
Corresponsal) para que pague, negocie o acepte por su
cuenia dichas letras de cambio, contra la entrega de
documentos previamente establecidos, siempre que se
cumplan los términos y las condiciones del crédito."

Otra definicion, que considera el instrumento en su
sentido mas amplio, dice que "el banco que expide una
carta de crédito ofrece su propio crédito, que es al mismo
tiempo bueno y bien conocido, en lugar del crédito del
comprador que puede ser bueno, pero no es tan bien
conocido ."

El objetivo de las Cartas de Crédito es que una
institucién sdlida y solvente (Banco Emisor), garantice al
vendedor el pago de un bien por cuenta de un comprador,
contra la presentacion de documentos que prueben el
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embarque de dicho bien en el extranjero o en el propio
pais, hacia su destinc.

Su finalidad es facilitar el comercio exterior e interior,
eliminando la desconfianza que pudiera existir entre
compradores y vendedores que desean celebrar operaciones
como si lo hicieran en persona.
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1.3. PARTES OUE INTERVIENEN
EN LA CARTA DE CREDITQO

Las Cartas de Credito por su naturaleza son contratos
que se conforman generalmente de cuatro integrantes que
son :

1.~ Comprador o importador ( Ordenante ). Es fa
persona fisica o moral que acude a un Banco, al que le
solicita la apertura de un crédito documentario, carta de
crédito o crédito comercial a favor de su proveedor
{ Beneficiario ), para pagar sus compras en el mercado
nacional o sus importaciones del mercado internacional .

2.~ Vendedor o Exportador ( Beneficiario ). Este participante
puede ser ubicado dentro del territorio nacional o fuera del
pais . Es quien generalmente exige al comprador que le
pague ef importe de 'a venta con un crédito comercial a
su favor, en los términos previamente pactados en un

contrato de compra venta o en una factura proforma o en
un pedido .

El vendedor espera la notificacion de la carta de
crédito que el banco del comprador le hara llegar
directamente o utilizando los servicios de un banco
corresponsal, en su ciudad o su pais.

Podra cobrar contra la entrega de los documentos
establecidos en la Carta de Crédito cumpliendo estrictamente
las condiciones acordadas .
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3.— Banco del Comprador ( Banco Emisor ) Cualquier
Banco actua bajo este supuesto, cuando efectua Ila
apertura de una Carta de Crédito por medio de la cual se
obliga a pagar al proveedor por cuenta y orden del
comprador , siempre que se cumplan estrictamente todos los
términos de la Carta de Crédito.

4.~ Banco del Vendedor ( Banco Corresponsal ). Esta
figura puede estar representada por el area de créditos
comerciales de exportacién en la ciudad de México o en el
interior de la RepUblica o por una sucursal o agencia de la
institucion en el extranjero que reciba una Carta de Crédito
doméstica o de exportacion para notificar y/ o confirmar al
beneficiario. Sin embargo en operaciones internacionales
con frecuencia el banco del vendedor es un banco
extranjero que tiene relaciones de corresponsalia con un
banco nacional .

VENTAJAS PARA EL COMPRADOR :

Seguridad de que el pago al benefiario se efectuara
contra la entrega de la documentacién en orden.

Posibilidad de obtener financiamiento bancario sin
afectar lo pactade con el vendedor.

Normalmente no efectlia pago anticipado .

La operacién es atendida por expertos .
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VENTAJAS PARA EL VENDEDOR :

Garantla de pago bancario que puede hacer efectiva
si cumple con los términos y condiciones del crédito .

Seguridad de que el pago le serd efectuado contra la
presentacion de los documentos en orden.
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1.4. QUE_ES COMERCIO EXTERIOR

Se entiende por comercio la actividad econdmica que
transfiere mediante la compraventa, bienes de los
productores a los consumidores o a otros productores .

Una division basica del comercio puede efectuarse en
funcién de que éste se realice dentro de las fronteras de
un pais, en cuyo caso se denomina comercio interior o
entre varios paises. Llamandose entonces comercio

internacional .

En oftras palabras el Comercio Exterior es aquel que
se realiza fuerza de las fronteras de un pais.
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1.5._ CONCEPTO Y TIPOS DE
IMPORTACIONES

La importancion es la actividad que se encarga de
introducir al pais bienes y servicios en los que es
insufuciente .

Las importanciones ocupan en nuestro pais un
renglon muy importante porque a pesar de que México
cuenta con una gran variedad de productos para su
desarrollo , no son suficientes para abastecer a la poblacién.

Una vez definido lo que es importacidn, enumeraremos
los tipos :

a) Importacién Definitiva .

b) Importacion Temporal .

¢) Importacion CGcasional o Pequefa .
d) Importacién Especial .

e) Importacién Postal .
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a )__ Importacion _Definitiva .Es aquella en la cual la
mercancia permanecerd en forma definitva dentro del pals
Para que se permita la entrada definitiva, es necesario
que cumpla con los requisitos de control ( permisos,
autorizaciones, visas, certificados, etc.,) que sanalan las
leyes .

b)) |mportaC|on _Temporal ,Consiste en la entrada
temporal de mercancias para regresar al pais de origen
en forma idéntica, transformada, reparada o elaborada.

¢_) Importacion Ocasional o pequefa: La ley y
reglamentos aduanales consideran pequenas importaciones u
ocasionales aquellas que llegan hasta un monto de
N$ 1°000.00 (Mil Nuevos Pesos).

d) Importacién Especial .Es el rubro  que
comunmente se denomina devolucidon de mercancias
originadas por algun defecto que pudiere tener el producto
que entrd6 al pais, o por no estar dentro de las
especificaciones que requiere .

Se le denomina también importacion especial a la
entrada de mercancias por motivos extraordinarios como
son: exposiciones industriales, ferias, etc.

e ) Importacién Postal :Este tipo de importacion se realiza
cuando urge alguna parte de un producto, refaccion,
artesania, etc. y cuando se lleva a cabo por medio de las
oficinas postales .
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1.6. CONCEPTO Y TIPOS DE
EXPORTACIONES

El comercio exterior ha adquirido una gran importancia
durante los dltimos afos, motivo por el cual es necesario
definir este concepto.

Basicamente la exportacic’m es la actividad de
intercambio de bienes y servicios nacionales al exterior
originando ingresos extras para los empresarios y para la
nacion .

Una vez definido el concepto de exportacion,
encontramos que existen diferentes tipos para efectuar
esta actividad, por lo tanto las exportaciones se clasifican
de la siguiente manera:

a ) Exportacion Definitiva .

b ) Exportacion Temporal .

¢ ) Exportacion Ocasional o pequena.

d ) Exportacion Especial .

e ) Exportacién Mediante Cabotaje o Transbordo .
f) Exportacion Postal .

a.) _Exportacién_ Definitiva_.Es aquella en la cual la
mercancia permanecera en forma definitva en el pais
comprador del producto. Para que se permita la salida
definitiva, es necesario que cumpla con los requisitos de
control (permlsos autorizaciones, visas, certificados, etc., )
que safala la tarifa el |mpuesto general de exportacmn u
ofras leyes.
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b ) _Exportacién Temporal .Consiste en la salida
temporal de mercancias para regresar al pais en forma
idéntica , transformada, reparada o elaborada. De ello se
har4d la solicitud a la direccidén general de aduanas,
ademds de garantizar la fianza por los impuestos que se
tengan que pagar mas multas en caso de que las hubiere,
asi mismo, se pagaran los impuestos y recargos por
aquellos materiales o piezas que se le adhieran al producto
modificado y la determinacion de éste impuesto la hara la
persona interesada de acuerdo a los insumos que se le
hubieren incorporado al producto.

¢ ) Exportacion Ocasional o pequefia:la  ley  y
reglamentos aduanales consideran pequefias exportaciones u
ocasionales aquellas que llegan hasta un monto de
N$ 1°000.00 (Mil Nuevos Pesos).

d) __Exportacién _Especial .Es el  rubro  que
comunmente se denomina devolucion de mercancias
originadas por algun defecto que pudiere tener el producto
que se importo, o por no estar dentro de las
especificaciones que requiere .

La exportacion especial tiene por objeto cambiar las
mercancias defectuosas por las que realmente se necesiten,
esto se hara en un lapso no mayor de seis meses a partir
de la fecha en que se realizo el tramite. Por esto se
pagara unicamente la diferencia del impuesto de exportacion
en caso de que asi lo requiera el producto.
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¢ ) Exportacion Mediante Cabotaje o Transbordo : El
cabotaje es la forma de transportar mercancias por medios
maritimos de un punto a otro, localizados en la misma
zona litoral. Ahora, cuando se transporta de un punto a
otro dentro del pais y a oiro punto fuera del territorio, se
tiene entonces el trafico mixto.

Pero por otro lado, el transbordo es cuando la
mercancia que se esta exportando se pasa a otra nave del

mismo tipo o a otra diferente. Ejemplo: De un barco a
un avién.

¢ ) Trafico Postal :Este tipo de exportacion se realiza
cuando urge alguna parte de un producto, refaccion,
artesania, etc.

El procedimiento es el siguiente :

—Se empaca la mercancia en forma adecuada .

—Se entrega a la oficina postal correspondiente .

—Se realiza el pago del impuesto de exportacion en
caso de que lo hubiere.

—Presentacion de los documentos de control,
establecidos en la tarifa general de exportaciones.
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1.7. USOS DE LAS CARTAS DE CREDITO

A continuacion mencionamos los usos de las Cartas
de Crédito .

Cualquier transaccién extranjera es al mismo tiempo
una exportacion y una importacién; y cualquier crédito
comercial es tanto un crédito de exportacion como un
crédito de importacion. Para el beneficiario que es el
vendedor , y para el banco que confirma, notifica o negocia
es un crédito de exportacion; pero para el comprador y
para el banco que efectud la apertura, es un crédito de
importacion .

De lo anterior se desprenden dos tipos de cartas
de crédito que son:

Cartas de crédito de Importacién: Son aquellas que
abre un banco de determinado pais como medio de pago
por la compra de mercancias .

Cartas de crédito de Exportacion: Son aquellas en las
gue un banco de determinado pais - notifica, avisa o©
confirma a una persona { beneficiario ) que normalmente
efectua ventas de sus productos al extranjero.

Existe otro tipo de cartas de crédiio; que es aquel
contrato en el que los cuatro participantes ( comprador,
vendedor , banco emisor, banco corresponsal ), se
encuentra dentro de la Replblica Mexicana, y que se
denomina "Interna" o "Domestica".
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Estas operaciones conservan el

mismo esquema

crediticio que las de importacion omitiendo los aspectos
operativos que se refieran al Comercio Exterior, exceptuando

la moneda.
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CAPITULO DOS:

CLASIFICACGCION

DE LAS CARTAS

DE CREDITO

pag. 27




A ]

2.1._POR SU FACILIDAD DE_CANCELACION
O MODIFICACION :

2.1.1. Créditos Revocables. Como su nombre lo da a
entender , este tipo de Cartas de Crédito ofrece una
proteccién o garantia de pago muy relativa, ya que puede
revocarse (cancelarse) o modificarse en cualquier momento,
sin previo aviso al beneficiario, bastando para ello con
que el solicitante pida su revocacidn o modificacion al
banco emisor. Sin embargo, cuando el banco notificador,
autorizado  para  negociar haya recibido  alguna
documentacion antes de recibir la orden de revocacion,
ésta no surtira efecto por lo que a dicha documentacion se
refiere .

2.1.2. Créditos Irrevocables. Estos créditos constituyen
un compromiso irravocable de todas las partes que
intervienen, no pudiendo ser modificados ni cancelados
total o parcialmente sin la aprobacién del ordenante, banco
emisor, banco corresponsal y beneficiario .

2.2. POR EL COMPROMISO QUE ADQUIERE
EL_BANCO _CORRESPONSAL :

2.2.1. Créditos Notificados.. Son en los que el banco
del pafs exportador no adquiere ningtin compromiso ante el
beneficiario , limitandose a transcribir el crédito en todos sus
términos 0 bien a entregar el original al beneficiario, si
éste esta dirigido a él, mediante una simple carta, sin que
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implique compromiso ni responsabilidad para el banco
notificador ( corresponsal ) .

2.2.2. Créditos Confirmados. Son en los que el banco
corresponsal se compromete por cuenta del banco emisor a
pagarle al beneficiario, siempre y cuando la documentacion
se apegue extrictamente a los terminos y condiciones de la
Carta de Crédito.

2.3. POR__SU DISPONIBILIDAD O
FORMA DE PAGO :

2.3.1. Créditos a la vista. Bajo esta modalidad de pago
el beneficiario presenta los documentos al banco
corresponsal  quien se obliga a revisarlos; en caso de
encontrar los documentos en orden procedera a pagar al
beneficiario si el crédito es confirmado ; o bien, solicitara los
recursos del banco emisor, si se trata de un crédito
comercial notificado, para posteriormente reembolsérsefo al
beneficiario .

2.3.2. Creditos a plazo. Son pagaderos a determinado
plazo, de acuerdo, a lo indicado en la Carta de Crédito
siendo este plazo producto de la negociacion entre
comprador y vendedor los cuales se documentan como
sigue :

2.3.2.1 Créditos de aceptacién.— Son aquellos en los
gue el beneficiario emite una letra a plazo pactado entre
comprador y vendedor la cual es aceptada por el girado
( generalmente el banco que tiene el compromiso de
pago) a la presentacion de documentos de embargue en
estricto orden .
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Créditos de pago diferidc. Cuando se trata de pago
diferido, el banco corresponsal no acepta ningdn titulo de
crédito a nombre del emisor, solo expide un contrarrecibo
en el que se compromete a pagar al beneficiario al
vencimiento del plazo concedido.

2.4. POR_LA DISPONIBILIDAD DE QUE EL
MONTO NEGOCIADO ESTE DISPONIBLE
NUEVAMENTE AL BENEFICIARIO :

2.4.1. Créditos Revolventes . Esta modalidad implica que
el importe de la Carta de Crédito puede utilizarse varias
veces, circunstancia que obliga al banco emisor a
establecer controles para impedir que las reinstalaciones
se acumulen vy excedan el importe originalmente
estipulado .

2.4.2. Créditos No revolventes. Son aquellos que al
utilizarse o vencer sin negociar quedan extinguidos
definitivamente . Los créditos comerciales siempre se
consideran como no revolventes, salvo que expresamente
se haya indicado lo contrario.

2.5. POR LA FACILIDAD DE TRANSMITIR
DERECHOS :

2.5.1, Créditos Transferibles. El primer beneficiario tiene
el derecho de exigir al banco encargado de efectuar el
pago o la aceptacién, o a cualquier otro banco habilitado
para efectuar la negociacidn que haga el crédito disponible
total o parcialmente a una o varias partes ( segundo
beneficiario ) .

pag. 30




Debe ser calificado textualmente " Transferible". No se
aceptan ofros términos o conceptos sinGNimos .

El banco transferente que confirme o no el crédito
solo tiene obligacién de efectuar la transferencia dentro de
los limites y en la forma expresamente consentida por é!
mismo . El crédito podra ser transferido una sola vez .

2.5.2. Créditos No transferibles. El sdlo hecho de no
indicar la palabra " Transferible” en el cuerpo del crédito
comercial hace que se considere dicha operacion como no
transferible, de manera que el primer beneficiario no cede
sus derechos sobre esta operacion.
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CAPITULO TRES:

PROCEDIMIENTDO
PARA LA UTILIZACION
DE LA CARTA DE

CREDITO (L/C)
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3.1. PARTES QUE INTERVIENEN EN UNA
OPERACION CON CARTA DE CREDITO

(L/C):

Para el uso de la Carta de Crédito (L/C) se
efecthan relaciones entre cuatro interesados :

— Exportador (Beneficiario ). Es quien vende la
mercancia .

— Importador ( Comprador ). Es quien solicita u
ordena la apertura de una Carta de Crédito (L/C)
para el pago de las mercancias compradas .

— Banco del Exportador (Banco corresponsal ).Es
quien da aviso de la existencia de una Carta de
Crédito (L/C) o la negocia.

— Banco del Importador (Banco Emisor ).Es quien
otorga el Crédito.

La figura siguiente muestra la relacion entre los
interesados .
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MECANISMO DE UN CREDITO COMERCIAL

BANCO AVISADOR BENEFICIARIO

COMPRADOR BANCO EMISOR
0 NEGOCIADOR

INSTRUYE A EMITE Y NOTIFICA Y /
SU BANCO ENVIA EL~ O CONFIRMA
PARA LA CREDITO CREDITO
APERTURA COMERCIAL COMERCIAL
DE UN =
CREDITO
PAGA AL RECIBE AViSO REVISA
BANCO NEGOCIACION DOCUMENTA-

REEMBOLSA CION DE
RECIBE AL BANCO ACUERDO A
DOCUMENTOS | ——{ REVISA <=—| CONDICIONES

/ DOCUMENTOS REQUIERE

INTERNA COBRA AL REEMBOLSO
MERCANCIA CLIENTE Y PaGA

VERIFICA
TERMINOS Y
CONDICIONES
REALIZA
EMBARQUE Y
PREPARA
DOCUMENTOS

H

V

PRESENTA
DOCUMENTA-
CION




3.2. ACCIONES O PASOS A SEGUIR_EN UNA

OPERACION CON CARTA DE CREDITO

(L/C):

En la siguiente figura se ilustran los pasos que se

llevan a cabo .

11%

al

VENDEDOR
[w,
[od
:
=
5

E,

BANCO EMISOR

‘BANCO AVISADOR
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De acuerdo con la

figura anterior se detalla el siguiente

cuadro :
Vendedor{ Comprador Banco Emisor Banco Avisador }
Cotizacidn
Solicitud de Carta de
Crédito (L/C)
Apertura de la Carta de
Crédito (LUC)
Notificacion de la

Cartade Crédito (UC)

Embarque
de mere.

Entrega
de doctos.

Realiza el pago de
la mercancia.

Envia los doctos. al Banco
Emisor (Letra de Cambio){

Reembolsa el pago porla
Letra de Cambio al Banco
Avisador.

Paga al Banco Emisor el
importe de la mercancia.

Entrega los documentas al
Comprador .

Recepcién de mercanclas.
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3.3, _INFORMACION QUE DEBE INCLUIR O
CONTENER UNA CARTA DE CREDITO

(L/C).

Las Cartas de Crédito (L/C) contienen varios requisitos
que los exportadores tienen que cumplir, asi como varios
documentos que deben presentar al Banco para poder
cobrar el importe de las mismas.

Cumpliendo todos los requisitos, el exportador puede
recibir el pago inmediatamente que entregue fos
documentos que le requiere el Banco del Exportador.

Como referencia se presentan algunos terminos
importantes para menejar la Carta de Crédito (L/C).

1.— Solicitante : Se le ltama a quien solicita la Carta
de Crédito (L/C) a su Banco (Importador).

En términos internacionales de Crédito Exterior son:
“ Applicant ", " Opener ", " Buyer ", " Accontre ", " Consignee ",
“Drawee " y " Acredited Buyer".

2.— Banco de Apertura: Es el Banco del Importador
que con la solicitud e instruccion de! cliente emite la Carta
de Crédito (L/C).

Es el Banco que confirma el pago, aceptacién o
compra de la letra de Cambio emitida por el Exportador.
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En términos internacionales es : "Opening Bank
"lssung Bank, “Credit Writing Bank ", " Grant ".

3.— Banco de Aviso: Es el Banco que se encuentra
en el pais del Exportador y que avisa al beneficiario sin
ninguna responsabilidad ni compromiso sobre fa operacidn
de Comercio .

En términos internacionales es : “ Advising ", * Notifying"
o " Transmiting Bank".

4.~ Banco Pagador, Banco Aceptor, Banco Negociador:
Es el Banco gque paga sobre los documentos que el
Exportador presenta despues de haber efectuado el
embarque de acuerdo al contenido y requisitos marcados
en la Carta de Crédito (L/C). Generalmente es conocido
por Banco Negociador, gue es igual al del Exportador .

En términos infernacionales corresponde a: * Playing *,
" Aceepting " o “ Negotiating Bank ".

5.— Exportador o Beneficiario: Es la Persona Fisica o
Moral que recibe el beneficio por la emisién de la Carta
de Crédito (L/C) siempre y cuando cumpla con todos los
puntos y requisitos senalados por el solicitante—importador .

En términos internacionales es : "Beneficiary”, "Accreditee”
"Addresse " o " User".

pag. 38




3.4.

CONTENIDO PRINCIPAL DE LAS
CARTAS DE CREDITO (L/C).

El contenido de una Carta de Crédito (L/C) varia
dependiendo de los Bancos, pero en General corresponde :

1.-
2.—

3.-
4.-
5.—

6.—

7.-
8.—
9.—-
10.-

.-

Tipo de Carta de Crédito (L/C).

Nombre y Direccién de Banco que efectla la
apertura de la Carta de Crédito (L/C). Fecha y
Lugar de Apertura .

Nombre y Direccién de! Solicitante .
Nombre y Direccion del Beneficiario .

Fecha y Lugar del vencimiento de la Carta de
Crédito (L/C).

Monto y descripcion de las mercancias asi como
el plazo del pago de la Carta de Crédito (L/C).

Condiciones de la entrega ("FOB","CIF","C&F",etc.)
Puerto de carga o embarque puerto de descarga.
Fecha maxima para el embarque.

Condiciones de autorizacidn para embarques
parciales, transbordos permitidos, etc.

Consignatario y documentos exigidos por el
Solicitante — Importador .

Todos los puntos anteriores dependen de los
acuerdos o situacion del Exportador y el importador, asi
como de sus respectivos paises.
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3.5. EJEMPLO PRACTICO

Los anexos siguientes muestran los contenidos,
respectivos de cada documento como un ejemplo practico .

1.— CARTA DE CREDITO.

2.— FACTURA.

3.— CONOCIMIENTO DE EMBARQUE .

4.— LISTA DE EMBARQUE .

5.— CERTIFICADO DE ORIGEN .

6.— CERTIFICADO DE CALIDAD.

7.— FACTURA CONSULAR .

8.— CERTIFICADO DE FUMIGACION .

9.— CERTIFICADO DE PESO.

10.— CERTIFICADO O POLIZA DE SEGURO.
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OF C.v. HurcAn TRRNIC OE WUAREZ WO 134 COL. NUFVA 1ND. YALLEJO
HEXICO, DuF. v, G

-
wount usb37,6b9.00
SPECIFICAT|ON {PCT PLUS/PCT 1HIUS) 00/0N

AVATLABLE WITH ANY DANX BY HEGOTIATION

ORAFTS AT SIGHT




o1z (YPsmDD) 2 §20830 1" COUNTRY OF BEREFICIIRY~"

PR
LATEST SHIPHERT DATRYLYVHIGDI: S30&15
Lo

STRALIA) PIY LTD,
CESTER 204D, HUASTYILLE, WSW 2220, JUSTRALIA.

LPELICANT: CMCy
SuITE m). 7 Gh

Beer gy a GEROS LAMESA 5.4,
te ¢.PFeanflniTs uezd DE JUAREZ WO 158 COL, MUEYA IND, VALLEJO

uul%‘ .
‘?:ﬁ’u;nn.ws.w

L"ELI’?I:LYI'."I (PLT PLUS/PCT BERUS) 00/00

AVAILABLE WITH ANY BANK BY NEGOTIATION

TRAFTS AT SIGHT

[MAVET: BANQUE WATIONALE DE PARIS, SYDHEY, RSW, llistRlLIA.
PARTSILIPHENT PROHIRITED

TRANSHIPVENT PPOK"B”EU

ragm V'—lLXICﬂ citr

T3 PAESPAME, AL,_sTIUL's L,
3 -u:y\

TESCAIPTION: 6 X & v, (16/846/8/8/1), IVRCT  DRIGHT, AS FER OADER

30203, : :

1 PREAKLNG FOTCE

TENSILE SRADE:,'(TA6 KPA (175-100 K& MA2)

MASS: PHEO0 KGS PER 100 METRES .

nty; LUS2 X 183 PTRS - LEFT WAND LANGS LAY - DRARG-ROPES
TR 2 x ) MIS - RIGUT HAND LANGS LAY ~ DRAG ROPES

D‘SL'YN)OVH 12 X 7 F.C, AMD 34 X 7 F.C, R2070 HON-ROTATING
h Hing ﬂ')l‘l. A P—ﬂ OALER 30148

" x 7 Fe.C, 32070
(%41 OUANTITY (METRES)
9 Br. 1 X 1000

$t 1t X 1000
Ine ot x 1090
th 4 2 X 1090
16 443 X 1090
12 Bz 3 X 1000

3h ¥ 7 F.C, M2070

S12€  QUAMTITY { METRES)
11 "4 1 x 1000

13 M4 3 X 1000




18 X 7 F.c. B2070
. GUANTITY IKETRES)

13 WM 1 X 1000
% WM 2 X 1009
6 3 X 1000,
W Gg Topo

LIRS 82070
S1ZE  RUANTITY { METRES)
1 M1 Y X 1000

b

1) MM 1 X 1000

1 HH 1 X 1000

16 M4 1 X 1000

19 M4 X 1000

C AWD F

DOCUKERTS REQUIRED A

(IH YRIPLICATE UNLESS OT STATED}

¥SIGUED LOMMERCTAL mvﬂsgv TATING IF HOODEW PACKAGING USED.
w2/3 CLEAN ON DOSRD ILLS OF LADING JSSUED TO ORDER AND BLANK
EMDIRGED KARKED FR EPLID AND HOTIFY APPLICANT EVIDENCING THAT
CONTAINERS ARE * ELOW DECK’.
+IHSURAHCE BUYE ‘Mﬁ .

CERTIFICATE O UIN CERTIFYING HERGHANDISE 15 oF nleun onigen.
WMILL'S TEST, ICATE. .
weackinG LSS SIIPULATING GROSS AND WET WEIGNTS'PER SIZE AND ORDER
nUBER, -

SFUMIGATION CERTIFICATE/WARRANT {IH ENGLISH) IF YOODEW PACKAGING USED
CERTIFYING THAT GOODS WAVE ALEN FUMIGATED AND ARE FAEE OF
LIFESTATION, :

" ADEMEFICIARY'S CERTIFICATE STATIKG THAT 3 FULL SETS OF DOCUMENTS,
INCLUDING 1/3 WEGOTIABLE BILLS OF LADING, WAVE DLEN SENT DY EXPRESS
CCURIER TO APPLICANT WITHIN 10 DAYS OF SHIPMENT, .
vONE CERTIFIED COPY OF SELLER'S TELEXED AND/OR FAXED SHIPPING ADVICE
TO APPLILANT SHOWING FULL SHIPPIHG §NFORMATION (IE GROSS AND NET
MEICHTS PER SIZE PER ORDER NUMBER AND BILL OF LADING DATE ARE
REQUIRED) DATED WIIHIN S WORKING DAYS OF SIIPMENTS, ‘hy

IR ¥4

ABDITIOHAL CONDITIONS: \7;‘{‘

«INVDICES AND CERTIFICATE OF ORIGEN HUST SHow HE DEYELOPING COUNTRY
CLAUSE AS FOLLOWS: WE DECLARE THAT

1)THE FINAL PROCESS OF MANUFACTURE OF TNE 0‘605 FOR WILICH SPECIAL
RATES ARE CLAIMED HAS BEEN PERFORMED " I)LP‘EX".O AND

2)HOT LESS THAN OME HALF OF THE FA%}@&V OR.¥ORKS COST OF TIE GOODS IS
. ALPRESENTED BY THE VALUE, OF LABQUR NAYENIALJ UF VEXICO OR_M_ﬁ'XICO
AND AUSTRALIA.*

'm
ar

LHARGES: ALL BANKIHG CMARGES OUTSIDE AUSTRALIA (LNLLUDING
CONF (RKATION, ADYISING AMD NEGOTIATING COMHISSIGM) ARE FOR THE
ACCOUNT OF THE BEHEFICIARY,




SHUILL » ALY LRAIIP IeG o s ae
CLAUSE A5 FOLLOWS: WE DELLARE THAT

l]lNé FINAL PROCESS OF MANUFACTURE OF THE COONS FOR wdtCH SPECIAL
RATES ARE CLAIMED HAS BEEN PERFORMED IN MEXiLO And

2)19T LESS THAM ONE HALF OF THE FACTCRY OR WORKS CO%T OF THE GOBDS 1S
ALPRESENTED BY THE VALUE OF LAECUR OR MATERIALS OF VEXICO OR MEXICO
AND AYSTRALIA,

UIARGES: ALL RANXING SMARGES OUTSIDE AUSTRALIA {incLudilic
CONFINKATION, ADVISIAG AND NEGOTIATING COMNISSION) ARE FOR THE
ACLOUNT OF THE BEWEFICTARY. :

5 DAYS OF SHIPMENT

PRESENTATION: WITH!

B
LOUF TRRATION: "TQAF tM

/

MISTRULTIOKETO NEGOTIATING BANKS

VE UNDERTAKG'THAT THE PROCEEDS OF DRAFTS BRAVH 11 ACCORDAMCE VITH TiIE
TEANS BF THIS CREDIT WILL DE REMITTED TO TUE KECOTIATING BANK OR
€18 WORTHEES DN OUR RECEIPT OF DOCUMENTS.

THE DOCUMENTS ACCOMPANIED Br THE NEGOTIATING BANKS CERTIFICATE THAT
ALL TERMS AND CONDITIONS OF THE CREDIT WAVE BLEN COMPLIED, ARE TO FE
FOMARDED TO BANAUE WATIONALE DE PARIS, 12 CASTLEREAGH STREET,
SYDUEY, NSW, AUSTRALIZ [N ONE LCT BY DIL COURIER.

YI'IS(CQEDIV 15 ISSUED SUBJECT TO 1.C.C. PUBLICATION 400,
TEST USD37009.00

ut

°
1763452 bntime
BHPSEC AL27464

PARA EL HOROSLOPO DE FEBRERD, TLX HCI rusign? €.utd,
62200+ CODIGO: 9121
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FPUR (el of Gasw i W Lt wow st
ACEIDS CAHMESA 5 A. DE.C.V.
lSl

B MULBER
700 02435

J

MARGARITA HAZA DE JUAREZ NO.

OL. N\JEVA 18D, thﬂlcﬂ. D.F.

CONBTATE o e
oo 2 s # e}

TO ORDER

AGINT (haterances, £ C Wa)

PONT AND COUNIAT OF ORUGIN OF G0OG3

RUToATE CORTONCE Prars e T Ay LD NaT P GO B st ST
i oue (A IA) PTY LTD Lo V!
SUITE 9 CLGUCEST!R ROAD, HURSTVILLZ, .
. NSU 2.
AUSTRALIA .
T ERRACE WOt UK OF RO
MEXICO_CITY .
F’P’"wu (vossel, voyage) POAT OF LOADMG T.
{LAS ANGELES, CA -
Of aCHanal PLACE OF OELIYERT® TYPE OF MOVE
AL ANSTRALTA
T T = e

SHIFPER'S
CONTALH

JORDER 10148,

XAD.)»SW(IG/

18X7 F.C. B2070 SIZI

B/BIBIl ¥
230203, KIN

e - TCH/WH/DPH/SH
W10 28 ovLtabev t ot rrtort $avaaed o7
T IR Rry T Sy e R P

[ TOTAL PREPAID

wtisn { wora | orca | TOTAL COLLECT

L AMUGARLY LT W41 LAED WA TODAL BEIMCE.




WGET Paerecas, FUC Hg)

PORT ANG COUNTRY OF O OF DGOGH

FUACE OF RECOWTT

FOaT OF LOADWD

TG NOTIFY e Aacrss s POUE ST ROUTIG XFOAT SATRA TIORST
P e s ST T Ll v et e oo

PUACE OF DELIVERTS

~d

1x
x

100 EIOOD« 4101 2X1060. 181
3x2600> ,(@M«.m,

Y B02070°5) 2] ITY {HETRES). !
X1000 1384 1Xi000 14101 1X1000.~
1X1000 18104:1X1000 € AND
LA S
"PREIGHT PREPALD" !
"STOVED BELOW DECK' .
HAY 4TH, 1993, .
e o
T o e nasaaen ar Tocnsmwman paviltat T e v g b,
e PR s 3 CICTusY | obeacomoor | SRRt S IRT R A 5
N s = e ]
i e ]
p . $3,200,00 SRR
1 $ 290.00 sreg THRER (Jlmarisrevusy
Be C.A.P. 6.22 $ 198.40 E‘:’::‘:“""‘—’: i
i/ MEXICO CITY ARB. # 600.00 Australle-Now Zeatand Dol Ling
! - — . LINEA HEXICANA HEL
v T T | . ToraLpaEsain L B Mt PAEIFILDT 5. 4.
i ama | v | omce | ToTaL CotlecT |30 28U AU ‘ acremmHAY 4,93

MEX1G4x QLT
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CABLES c S.A. DECV. .
vorce on,__AD200/201

E JUAREZ # 164

o smw. VALLESO

MExX

PHO) il A
vesse: _ VKINL

»0a7 OF pisooange _ BRISBUNE, AUSTRALIA

s O (ASTRALIAY %_ vont o MEXICO, CITY
apagss SUliF 103, 9 C% ROAD, sanEA
N K & .

_ HUPSTVIL! ..'% 81 OATE
Auqmu.u'\‘ \'vA ‘ CONTAMNER NBA:
AN
custern [ireu b aortnan | oun OECAZHON O THE GOOOS unguy | MW | caosswt
30148 o1 e -1- {1017-01 9mm | 18X7 FC RRL LIGHT LUBE 1000 325 350
- 02 -1- J1257-01 1000 475 505
hid 03 =1 [1234-01 1000 640 685
Ll 04 =2- 11022-D) : Al 1648 17
" 0s 23 Jizsm 1000E/A} 3045 3195
. 06 =3- 11232-01 1000E/A | 3810 _4035 |
" 07 =1: |1271-py 1000 a0n s
“ 08 -1 1122751 1000 225
i 09 | o1 1000, a44 94
u 10 -1- 1000 1400 1450
C AL -1 |1280-01 1000 1601 1626
16 WOODEN REELS WITH STEEL WIRE ROPE TOTALWEIGHT: 15064 15879

10TAL OF AEELS




1- Gocud conugred (it s biom o ades, [ eterene o
oy}

ACERD3 C'wEsA. 3. A DE Ve - :

MARGARITA MAZA OE JUAREZ catiALEER sl Shur bt ey
. N SANE 4 o

SOEichEYh TUDUSTRIAL vm.u:.m 07740 [ R AP A TR

2. Gondy mm;-mn 1o fewrgine s o s conutis) | voKsta . -

TMCLAUSTRALIAYPTY LTD ) B :

SUITE 103,9CLOUCESTER RC'\D HURST=

word i mtMEXT
VILLE R34’ 220,AUSTRALTA o e i MEXIED.

3 Meaks'of ausiod and seutc [as 141 asdnieid 4, Tor utilial iac
- FACM: FEXICO CITY :
8Y: TRAIN " P P
TO: LONG 3EACH LeAs : N v
FROM: LOa ANGELES U.3.h. .
AY: SHIP
TO: 2RISIANK AUSTRALIA

5. liem 7. Nunihir rhare; e W0 Number
oourme] 1 gubers v and duie uf,
fackaghs - wices §
: Famoveaieat; - ]

01| 1-16 16 WOODEN REELS WITH “STEEL N K63, lac200/20

. WINE RCPE 15,879 [MARCH 30
. o ; w993, |
. . N

“NOTE? .

"1)THE FINAL PROCESS OF MANUFA(TURE OF THE GOODS [FOR U
WHICH SPECIAL RATES ARE CLAIMED MAS HZEN PERFQSMED < .
. IN MEXICC AND.
2INOT LESS THAH ONE HALF OF TI{E FACTORY OR vORK: COST
OF THE GOJD3 15 RIPRESENTED |3Y Trf VALUZ OF LASCUR
OR MATZRIALS CF MIXICO QR MEYICO AND | '_u.-\AL!n. .

St st She shose Jewits
ol Al the shedewete 0]




.TEST CERTIFICATE

. MILL'S TEST CERTIFICATE's

316/93 -

- =
. ACERDS CAHISA, S.A, DE.C.V. .
| teean -
; 1

Cunomars hame CHMT (NUSTRALIAY PTY LIMITED !
Customers Drger Hy 30148 ) .
o tms - o1 ' owormms 80235
Lmp 1 LENGTH 1,000.00 m
Hon s O % 16,000 mm
GsiDanaier Q 16,660 ma -
Ittt anas & \' s 34 . - i
Irrrier oF Vires ena Formason &/1 N o M
Pl .
— POLYPROPVLENE CORE RN

RIGHT REGULAR LAY B
o 111,130 am -
Tensde Narge of ¥ive UNGALVANIZED-210 [Kg/mm2 "
Guseriont Brareglons 17,106 Kg j e
st Basteg Losa 17,230 Kg
ooty PREFORMED )
Wobamy A e Gawgerl nebwweciwn  DSS 302 T ]
[ — ANTONIO GARCIA R, HEAD LABDRRTOR% M}

03/01/93 .

sting Machine certified by

ACEROS CAMESA, SA. BEC.V.
amorrces

€ POLIM B0 euko.Bf.
P (e 130 3041 102K O11TIOEE




TEST CERTIFICATE

5 TP RO

e

BV

ACERDS CAMESA, §.R. DE C,V. _

St Yome £ME_LAUSTRALIA) PTY LIMITED
o D 30148 C
" 1017 ~ o1 . - Cuomne, + pozIs
[N 1 LENGTH 1,000.00 & - . .
braraet Ot 9.000 ot
L raacenee o ) . 070 o™ T -
My of Swans @ BN
It s Famoon (ﬁ : - SN
o (@ N RN
- RIGHT REGULAR LAY
o 55.350_mn
Tonesa Range of tea w UNGALVANIIED-210 (Xg/mm2 ’
Gutares B Loes 3,580 Kq
Mty e shong Lasd. b 138 K’q
omans PREFOANED
W Dorovy Lieuty Wl the ropels) sumetyiest ol ruspucts wth 858 302 gs
[ — ANTONIO ‘GARCIA A. ) )

02726423

A

- ACEROS CAMESA, 8.A. DE C.V.
[Frare)

B AT a0 DS T Tiom CEn LA
+MAGARIA At O WirCE i 184

P

sing Machine certified by Uoyd's and AP, -

R L e




PR Y]

et
RIS T e Ty
.- ACEROS CAMESA, B.A. DE-C.V. — - =— _— e e
SN = = = -—
Cusamacs s CMC (PUSIRALIAY PIY LIMITED N i
Cumamers Ores . 30148 ' Tw . a
a 1232 - ot “"go23s TP
tovmnesen 3 LENGTHS 1,000.00 m .
[y v— .-
L] easctoumes ¢ =
7| oomtars ot srwan =
i frter o s et o
[ FIBERTCORE . o T r T TS
L - CORR= x A :
3 RIGHT AEGULAR LAY
b 114,300 mm
U [ 1o range st wee ) UNGALVANIZED-210 '~ [kg/mm2 “+=== =
L+ | Gummtos Brasing Losd 22,300 Kg S .
. amn : -
! Urwrnass Bra, oed
. i 24,000 Kg
[ e PREFORMED - =T v T -
T | e et cony e roparn compnrter} I ol raspcts o 8ss 302 - -
TE31ED e PRLSENGE OF ANTONIO GARCIA R. HEAD LABORATORY Z
- 03703773
[T T -

" ACEROS CAMESA, S.A.DEC.V,
o Mamorrees

PLANT A DT REUICR CENTER




LS TEST

= TES'k' CERTKF!CATE.‘
LR S

S NP

SLCRUS CAMEGR, Soh. BE C.V.

Gttrear'y v

CHC LAUSTRAL T DIy LIMITED

e s iy <0140 .
- i7I3 - s Crcr e BO2LS
retisen 5 LENS TG 1,000,00 m

@\ ___156.000 mm - T 3

ot Dange QI’ 16,480 @m STe T
oty W Dy & A T . 3
e o vers e Frrason %V &rt .

FIBER CORE —  — - S B
o »

RT3 RLGULAR LAY
» 101,660 mn

o g e UNGALVANTZED~210  {Kg/mmD

.L et Baatems sy . 17,630 Kg
i’ N
1Y sebglon 17,000 Kq

e PREFORMED

s ~
e vy v ety cmpati naestms  BSS 502 - - - —

L PRESENGE OF

ANTONIO GARCIA R,

HEAD CABORATORY

o (273

0>/037/9%

AZTA, A OT TV,




MILL!S TEST:
23

bt .

o

| 549793

L tevson ALERCE CAMESA, 3.A. DE C.V. - ]
Y| e CHC_tAUSTRAL LN _BTv ( In(TED
Domars Oriwe e s01a8
e 0943 - o1 Ous Oroar Ha. 80235
trgnencn 1 LENGTH 1,000,00 m .
- 18,000 mm -
¢ %Qu 220 mm“ S -
g \ 34 Co s ’
pem—— <’ Vo = T
% POLYPROPYLENE CORE | ~— . - A
a’ i RIGHT REGULAR LAY :
' 92.090 mm :
H R UNGALVANIZED~210  |Kg/mm2 .
[ 13,707 Kg
! Ut iy taing Loag .
i 18,210 kg
t | R PREFORMED )
! Vo Moy cory Tt e ) conptytan) mstgean L ygE 30D 2N -
*resnomentsence or ANTONLD GARCIA R. HEAD LABORATORY @V~ )

4 L.
3. nm»omv-wm. crwten

o
- mm-umumun
1 Cromme immses

2 Pro i

[Zox) Tuiex anma

B AI:ENOS 5 CAMESA, 5.4, oEcv.




TEST CERTIFICATE .

S MILL'S TEST CERTIFIGATELL .

. - se7s93 T .
o
ACEROS CAMESA, S.A. DE C.V. -
Coemaratirm CrC_(AUSTRALIA) PTY LIMITED
Curtomers Guae o s0148
Ld 1257 -~ 01 Our Orser 2. 80235
g enn 1 LENGTH 1,000,00 @
Hominal Suamaer N T
13,000 _mm
[EAnct Duanatar M 380 mm .
Hurtens of Srwas g k :
t .. )
o Fy . - h -
s ch v nd o @Ff,“ i B
o Core <€‘ POLYPROPYLENE CORE [ .. s .
- AIGHT REGULAR LAY .
i 70.660 mm
[A— UNGALVANTZED-210  (Kg/mm2 =0
Gunraniord Braanng Lowd, 8,340 Kg
o 9,099 Kq
Romets PREFORMED
W Darety coeiy ot 0 roymis) comomtant nMmoetsen  poE 302 T 7" -
TESTED W P SENCE OF ANTONID GARCIA R. MEAD LAaunnmR/ Q - ¥ .
L Data

ACEROS CAMESA, SA.DECV.
ey

5 0F.
00 1144011 TREX 411 1Tea




CHMC (AUSTRALIA)

PTY LIMITED

0148 .
- - " owoowhe.
t Lo onn 1 LENGTH 1,000.00 m .
; fomePraren 18.000 mn
1 il - - %a.svo L R
Y [ ] ﬁ 4 g

t | s ot e png Fomason
o vy

/1

o [mentue

POLYPROPYLENE CORE |

o

RIGHT REGULAR LAY
123.190 mm

Tataia iiage of woe

UNGALVANI2ED-210

g /mn2

Gusemived Brsiing Lond 21,640 Kg
oty Bronirg Lood

1 22,900 Kg
Bty PREFORNED .
Woreaty oty el waraais) . omroia numpetee 0SS 302 * “ - .

TE1ED ov PRESLICE O

ANTONIOD GARCIA R.

_

03/12/93 |

- oy
1, ACEROS CAMESA, SA.DECV,
ot A .

lachine

certiflad by
2
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LrERQS CREEgA, 8,0, GE .V |
Cutharmes e .
e DT LAUGTEAL LA BTy L (MITED

Corromar 3 Ot K RN .

Ho L ] Our Ortter Mo,

oo T CENGTH 1,000,600 =

Mol Daaeeetar 000 mm N

Eusa Danaiy t3m0’me T TS

IR p— . . .

Martut o Weas and Fommewn . . ® B -

of Bwand . °
. CORBUETOR e [ T TS TS
o | stancone ST ]
' RIGHT REGULAR LAY

ad 80. 930 mm

Tanese Magn U vwve UNGALVANIZED-210  Kolmm2 > * .o :
b | Guesniset BrurgLos. 8,080 Kg . T .

ey 9,810 kq

Plansas PREFURMED N
) P T——— somprietl. nwmwecitwt  BSS 30Z __ Y P :
.

TESTEO N PRESENCE OF

ml»dmmmnm:wm\

MARGAANIA IATA UG AANEE W 154
oL T ity

O erms o or

LY peowe oo VIR O TR




TEST CERTIFICATI
S S U sue
2680793 Nl a e
- G LAt L3
ks FUS CANMESA, S.A, = - - -
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CARGO « CO ERS * SHIPS

FAX (310) 632-5250

E, LYNWOOD, CA 90262

OF FUMIGATION e
THE CONTAINERS WITH CO! {AS / HAVE BEEN FUMIGATED TO AUSTHALIAN
AGRICULTURAL REQUIREM! S FOLLOWS:

FUMIGANT AGENT .. Hethyl

romide

5 1bs per 1000 per cubic ft.
.« 24 Hours
70 Degrees
- DIR FAL v/117 BOOKING #....70001965
Drisbane CONTAINER # .. TRIU 021064
SHIPPER .......

Aceros Camesa
! [
DATE 06/15/82 LicENsE #1242,
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Australia.
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3.6. BENEFICIOS. EN EL USO DE CARTAS
DE _CREDITO PARA EL EXPORTADOR

1.— Seguridad de recibir el pago correspondiente de

sus mercancias siempre y cuando cumpla con todos los
ordenamientos de la Carta de Crédito (L/C).

2.— El pago se recibe de inmediato al efectuar el
embarque y entrega de los documentos al Banco .

3.— Las operaciones con Carta de Crédito (L/C) son
ventas de riguroso contado.

4.— La mayoria de los paises que operan con Cartas
de Crédito (L/C), tienen financiamientos reciprocos que
benefician tanto al Importador como al Exportador .
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3.7.BENEFICIOS EN EL USO DE CARTAS
DE _CREDITO PARA EL IMPORTADOR

1.— E! Importador obtiene la seguridad de recibir sus
mercancias en tiempo y precio, de acuerdo como él lo
solicitd, ya que la Carta de Crédito (L/C) contiene todos
fos requisitos a cumplir asi como caracteristicas , técnicas,
pesos, dimensiones y marcas .

2.— El Importador paga el importe de las mercancias
sin necesidad de hacer pagos por anticipado .

3.— El Importador puede tener el beneficio de
financiamiento a corto, mediano y largo plazo, por medio
de su Banco.

4.— El importador puede estimar la fecha de llegada
de su mercancia ya que la Carta de Crédito {L/C)
condiciona la dltima fecha para el embarque y vencimiento
de la misma.
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CAPITULO CUATRO :

TERMINOS

VENTA
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Los términos de venta son la cotizacién de venta
pactada entre el comprador y vendedor que determina hasta
donde llega el compromiso del vendedor y donde empieza
el del comprador, asi como quién cubrird los gastos de
flete, seguros y otros si as/ los hubiera .

Através de los afios los términos de venta se han
conocido por abreviaturas de su nombre en inglés, que
constan de ftres letras.

En 1963, la Camara de Comercio Internacional con
sede en Paris, publico un conjunto de normas
internacionales denominadas "Incoterms" (1963) , con el
propdsito de facilitar la interpretacion de los términos
comerciales mas comunes en los contratos de
compra —venta. El texto original se revisd y actualizd,
ajustandose en términos generales a las practicas
empleadas por la mayoria de los hombres de negocios
dedicados al comercio exterior .

Los "Incoterms" contituyen un conjunto de normas
de caracter esencialmente practico, quepretenden fijar con
la mayor claridad y precisién posibles las obligaciones de
las partes que intervienen en el contrato de compra — venta,
y evitar las reclamaciones posteriores, que puedan surgir
en virtud de haberse empleado términos y abreviaturas
conocidas , pero cuyas implicaciones quiza se ingnoran.

La ventaja que ofrecen los "Incoterms"”, es que
basicamente proporciona seguridad en cuanto al uso
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uniforme de las reglas internacionales, eliminando las
incertidumbres que se puedan generar al interpretar un
mismo término en paises diferentes.

A continuacion presentamos la interpretacion de los
términos comerciales mas frecuentes utilizados por todos los
exportadores de! mundo :
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4.1.E.X.W.

En Espafol : EX — FABRICA.

En Inglés: EX — WORKS.

En fabrica, enplanta, enalmacén, etc.

Por ejemplo : EX—FABRICA nuestra bodega,
Norte 128 No. 980
Colonia Industrial Vallejo
México 16, D.F.

El vendedor debera:

1.— Entregar la mercancia de acuerdo con los
términos del contrato de compra — venta y suministrar todos
los documentos exigidos, en el contrato, en prueba de
conformidad .

2.— Poner la mercancia a disposicién del comprador
en la fecha y lugar convenido en el contrato, o en el que
habitualmente se emplee para entregar ese tipo de
mercancia .

3.— Sufragar en caso, los gastqs de embalaje que
sean necesarios para que el comprador pueda hacerse
cargo de la mercancia.

4,— Avisar al comprador, con suficiente anticipacion,
la fecha en que podra disponer de la mercancia.

5.— Sufragar todos los gastos derivados de las
operaciones de verificacion ( Control de Calidad, Medida,
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Peso, Recuento.) que sea necesario realizar para poner la
mercancia a disposicién del comprador.

6.— Asumir todos los riesgos y sufragar todos los
gastos que ocasione la mercancia hasta que ésta se
encuentre a disposicion del comprador en la fecha
estipulada en el contrato, siempre y cuando la mercancia
esté debidamente consignada, marcada y sea claramente
indentificable como el producto objeto del contrato.

7.— Proporcionar al comprador, siempre que éste asi
lo solicite y por su cuenta y riesgo, toda la ayuda
necesaria para obtener cualquier documento expedido en el
pais de entrega y/o de origen, y que aquél pueda
necesitar para exportar y/o importar la mercancia (y,
cuando sea necesario, para su transito por terceros paises).

El comprador debera :

t.— Hacerse cargo de la mercancia tan pronto se
encuentre a su disposicion , en el lugar y fecha estipulados
en el contrato, y pagar el precio convenido .

2.— Sufragar todos los gastos y asumir todos los
riesgos que pueda correr la mercancia desde el momento
en que esté a su disposicién, a condicién de que esté
debidamente consignada , marcada y sea claramente
identificable como el producto objeto del contrato.

3.— Pagar los derechos arancelarios e impuestos de
exportacion que se exijan.
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4.— Debe haberse reservado un plazo para hacerse
cargo de la mercancia y/o el derecho de escoger el lugar
de entrega, cubrir todos los gastos adicionales y asumir
los riesgos (si no di6 a tiempo las instrucciones precisas),
desde el momento en que expire el plazo fijado vy
siempre y cuando la mercancia esté debidamente
consignada, marcada y sea claramente identificable como
el producto objeto del contrato .

5.— Sufragar todos los gastos que haya que realizar
para obtener los documentos mencionados en el Uitimo
punto de las obligaciones del vendedor, incluyendo los
correspondientes a los certificados de origen, permiso de
exportacién y derechos consulares .

COMO CALCULAR UNA COTIZACION
EX-WORKS

Precio de fabrica (por unidad ) U.S. $ 20,000.00 DLLS
Gastos de verificacion, control de
calidad, acondicionamiento especial
del producto para la exportacion,
etc. U.S. $ 160.00DLLS

Marcaje y etiquetaje . U.S. $  8000DLLS

Embalaje especial para exportacién. U.S. $___320.00DLLS
PRECIO EX-WORKS —-—~—-- > U.S. $ 20,560.00 DLLS
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4.2. LIBRE VAGON O CAMION
FOR - FOT

FOR : ( Free On Rail ) Libre sobre el vagén de
ferrocarril ; indique punto de partida convenido.

Por ejemplo : FOR.FFCC nuestra fabrica
O bien Estacion Pantaco .
Avenida Ceylan
Colonia Industrial Vallejo
México 16, D. F.

FOT : (Free On Trukc) Libre en el camidn; indique
punto de partida convenido.

Por ejemplo : FOT. Autotransporte S.A.; nuestra
planta .

O bien Terminal de carga federal .
Calzada Vallejo 1830
México 14, D.F.

El vendedor debera :

1.— Entregar la mercancia de acuerdo con los
términos del contrato de compra — venta y suministrar todos
los documentos exigidos, en el contrato en prueba de
conformidad .

2.— Cuando se trate de mercancia cuyo cargamento
requiere un vagoén o camion completo cuyo peso permita
verificarse en las tarifas aplicables en ese tipo de transporte,
el vendedor debera conseguir a su debido tiempo un vagon
0 camion en condiciones y de dimensiones apropiadas (si
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es posible provisio de lonas) y cargar la mercancia por su
cuenta en fa fecha o plazo convenido, realizando esta
tarea de acuerdo con las reglas despachadoras de la
estacion .

3.~ Si se trata de mercancia que no constituya la
carga completa de un vagdén o camién o no pese lo
suficiente como para beneficiarce de esa clase de tarifas
debera entregar la mercancia en depdsito en la fecha o
plazos fijados a la estacion o ferrocarril o empresa
transportadora ; o bien, si a ello da derecho el
correspondiente flete, cargarla en vehiculo proporcionado
por el ferrocarrit, a menos que las normas de la estacién
de expedicion le obliguen a cargar la mercancia en el
vagon .

Se entiende, que de existir varias estaciones en el
lugar de expedicion, el vendedor escogera la que mas le
convenga, siempre que dicha estacion acepte transportar
mercancia al lugar indicado por el comprador y a menos
que éste Ultimo se haya reservado el derecho de designar
la estacién de expedicion .

4~ A reserva de lo dispuesto en el punto No.5 de
las abligaciones de! comprador, expuesto mas adelante,
sufragar todos los gastos y asumir todos los riesgos que
pueda correr la mercancia hasta el momento en que el
vagon o camion cargado se haya entregado en depdsito a
la estacion del ferrocarril o empresa transportadora; o bien,
en el caso previsto en el punto No.3 anteriormente citado,
hasta que fa mercancia haya sido entregada en depdsito al
ferrocarrit o empresa de transporte .
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5.— Proporcionar, por su cuenta, el embalaje habitual
de la mercancia, salvo que, en ese trafico mercantil,
exista la costumbre de enviar la mercancia sin embalaje .

6.— Sufragar los gastos derivados de las operaciones
de verificacion (control de caldad, peso, medida, recuento)
que haya de realizar para cargar la mercancia o para
entregarla en depdsito alferrocarril o empresa de tansporte .

7.— Avisar inmediatamente al comprador que se ha
cargado la mercancia o entregado en depdsito al ferrocarril
o empresa de transporte.

8.— Si es costumbre , enviar por su cuenta al
comprador los documentos usuales en el sistema de
transporte utilizado .

9.— Facilitar al comprador, siempre que éste lo pida
y lo pague el certificado de origen.

10.— Prestar al comprador, siempre que lo solicite y
cubra los riesgos que se generan, . y toda la ayuda
necesaria para obtener los documentos expedidos en el
pais de procedencia y/o de origen, y que aquél pueda
necesitar para exportar y/o importar la mercancia (y,
cuando sea necesario, para su transito por terceros paises).

El comprador debera :

1.— Girar al vendedor, a su debido tiempo, las
instrucciones necesarias para el envio de la mercancia .
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2.— Hacerse cargo de la mercancia desde el
momento en que ha sido cargada o entregada a los
ferrocarriles o empresa de transporte y pagar el precio
contractual .

3.— Sufragar todos los gastos causados por la
mercancia (inclusive el eventual alquiler de lonas) y asumir
los riesgos desde el momento en que el vagén o camion
en el cual fué cargada sea entregado al cuidado de los
ferrocarriles o empresa de transporte; desde el momento
en que la mercancia sea depositada en la compaiia
ferroviaria o empresa transportadora .

4.— Pagar los derechos arancelarios e impuestos de
exportacion que se exijan.

5.— En caso de que se haya reservado un plazo
para girar istrucciones al vendedor para el envio de la
mercancia y/o el derecho a escoger el lugar de carga,
y no de instrucciones a tiempo , sufragar los gastos
adicionales y asumir los riesgos que la mercancia pueda
correr a partir del momento en que expira el plazo fijado
y siempre y cuando la mercancia haya sido consignada,
marcada , separada o sea claramente identificable como el
producto objeto del contrato .

6.— Sufragar todos los gastos que haya de realizar
para obtener los documentos mencionados en los puntos
9 y 10 de las obligaciones del vendedor, incluyendo los
correspondientes a certificado de origen y derechos
consulares .
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COMO CALCULAR UNA COTIZACION
LIBRE VAGON O CAMION

FOR - FOT

PRECIO EX — FABRICA u.

Carga de camidn y/o vagén en
fabrica y descarga en estacién o

terminal . u.

Transporte fabrica a estacién

FFCC o terminal de carga. u.

Seguro transporte de la fabrica a
la estacion FFCC o terminal

carga . u.

PRECIO FOR-FOT. —————- > u.

. $ 20,560.00 DLLS

. 8 40.00DLLS

. $ 120.00DLLS

. 8 40.00DLLS

. $ 20,760.00 DLLS
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4.3. FAS

En Espariof : Libre al costado del buque.
En Inglés: Free Alonside Ship .
Indique el puerto de embarque convenido .

Por ejemplo : FAS
Manzanillo, México.

El vendedor debera:

1.~ Entregar la mercancia de acuerdo con los
términos del contrato y suministrar todos los documentos
exigidos, en prueba de conformidad.

2.— Entregar la mercancia al costado del buque en el
lugar de carga designado por el comprador, en la fecha
estipulada o dentro del plazo convenido , y avisar
inmediatamente al comprador de que se ha entregado la
mercancia al costado del bugue,

3.~ Proporcionar al comprador, siempre que lo
solicite y cubra los gastos y asuma |os riesgos, toda la
ayuda necesaria para obtener los permisos de exportacion
o cualquier ofra autorizacién administrativa que sea
necesaria para exportar la mercancia.

4.~ Sufragar todos los gastos y asumir todos los
fiesgos que la mercancia pueda tener hasta el momento en
que haya sido efectivamente entregada al costado del buque
en el embargue designado, incluyendo los gastos derivados de
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los térrpinos que haya que realizar para entregar la
mercancia al costado del buque.

5.— Proporcionar , por su cuenta, el embalaje
habitual de la mercancia, a menos que exista la costumbre
de embarcar la mercancia sin embalar.

6.— Sufragar los gastos derivados de las operaciones
de verificacién (control de calidad, medida, peso, recuento)
que haya que realizar para entregar la mercancia al
costado del buque.

7.— Suministrar , por su cuenta los documentos
usuales que comprueben que la mercancia ha sido
entregada al costado del buque.

8.— Proporcionar al comprador el certificado de
origen, siempre y cuando lo solicite y lo pague.

9.— Otorgar al comprador, siempre que lo solicite y
corra con los riesgos y gastos, toda la ayuda necesaria
para obtener cualquier otro documento, expedido en el
pails de procedencia y/o de origen (exclusion del
conocimiento de embarque y/o los documentos consulares ),
y que pueda necesitar para importar la mercancia en el
pais de destino (y, cuando sea necesario para su transito
por terceros paises ) .

El comprador debera :

i.— Informar al vendedor, con toda anticipacion el
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nombre del barco, el lugar de embarque y la fecha de
entrega al buque.

2.— Soportar todos los gastos y riesgos de la
mercancia desde el momento en que haya sido colocada
al costado del buque en el puerto de embarque designado,
en la fecha fijada o dentro del plazo estipulado, y pagar el
precio contractual .

3.— En caso de que el buque designado por él no
llegue a tiempo, o no pueda cargar la mercancia o la
operacion de carga termine antes de la fecha convenida,
debera sufragar los gastos adicionales y asumir todos los
riesgos que la mercancia pueda sufrir desde el momento
en que el vendedor la haya puesto a su disposicién, y
cuando la mercancia hubiera sido debidamente consignada,
marcada, separada y sea claramente identificable como
producto objeto del contrato.

4,— En caso de que no designe a tiempo el barco,
o si habiendose reservado la posibilidad de fijar un plazo
para hacerse cargo de la mercancia y/o el derecho a
elegir el puerto de embarque, no de a tiempo las
instrucciones detalladas , deberd cubrir cualquier gasto
adicional que se produzca por tales razones y asumir todos
los riesgos de la mercancia desde la fecha de expiracién
del plazo convenido para entrega , siempre que la
mercancia haya sido debidamente consignada, marcada,
separada o claramente identificable como el producto
objeto del contrato .
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COMO CALCULAR UNA COTIZACION
LIBRE AL COSTADO DEL BUQUE .

FAS

PRECIO FOR - FOT

Transporte de fabrica, estacion
FFCC o terminal carga al muelle
del puerto de embarque.

Seguro transporte hasta el muelle
o almacén.

Maniobras de descarga en muelle
o almacen.

Almacenaje .

Honorarios a agente aduanal .

PRECIO FAS ———————— >

U.S. $ 20,760.00DLLS

U.S. $ 200.00DLLS

u.s. g 40.00 DLLS

U.8. $ 12000DLLS
u.s. s 40,00 DLLS

u.s. § 32,00 DLLS

U.S. $ 21,192.00DLLS
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4.4.F OB

En Espafiol : Libre a bordo.
En Inglés: Free on Board.
indique el puerto de embarque convenido .

Por ejemplo : FOB
Veracruz, México.

El vendedor debera:

. 1.— Entregar la mercancia de acuerdo con los
términos del contrato, asi como los documentos exigidos,
en prueba de conformidad .

2,— Colocar la mercancia a bordo del buque
designado con el comprador, en el puerto de embarque
convenido, segun la forma habitual de dicho puerto; en la
fecha estipulada o dentro del plazo fijado, y avisar de
inmediato al comprador, de que la mercancia ha sido
entregada a bordo del buque.

3.— Obtener, por su cuenta y riesgos, los permisos
de exportacion o cualquier otra autorizacién administrativa
necesaria para exportar la mercancia.

4,— Sufragar todos los gastos de las mercancias y
asumir todos los riesgos que ésta pueda correr hasta el
momento en que efectivamente haya sobrepasado la
borda del buque en el puerto de embarque designado,
incluso cualquier impuesto, derechos, (tasas) o cuotas de
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exportacion, asi como también los gastos que se deriven
de los tramites que haya que realizar para cargar la
mercancia a bordo del buque.

5.— Proporcionar , por su cuenta, el embalaje habitual
de la mercancia, salvo que, en ese determinado trafico
mercantil, exista la costumbre de embarcar la mercancia sin
embalar .

6.— Sufragar los gastos que ocasione operaciones de
verificacion  { control de calidad, medida, peso, recuento)
que sean necesarias para entregar la mercrcancia.

7.— Proporcionar, por su cuenta los documentos
usuales que comprueben gue la mercancia ha sido
entregada a bordo del buque designado.

8.— Facilitar al comprador, el certificado de origen,
siempre que lo solicite y lo pague.

9.— Otorgar al comprador, siempre que lo solicite y

por su cuenta y riesgo toda la ayuda necesaria para
obtener el conocimiento de embarque y cualquier otro
documento, expedido en el pais de procedencia y/o de
origen, y que cPue_da necesitar para importar la mercancia
en el pais de destino (y, cuando sea necesario, para su
transito por terceros paises ).

E! comprador debera :

1.— Fletar un barco o bien reservar el espacio
necesario a bordo de un buque (todo por su cuenta), e
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informar oportunamente al vendedor, el nombre del barco,
el lugar de carga y las fechas en que debe entregar la
mercancia al buque.

2.— Sufragar todos los gastos y asumir todos los
riesgos de la mercancia desde el momento en que haya
efectivamente sobrepasado la borda del buque en el puerto
estipulado y pagar el precio contractual .

3.— Si el buque designado por él no llega en la
fecha fijada o dentro del periodo convenido, o no puede
embarcar la mercancia al concluir dicho periodo, sufragar
todos los gastos adicionales y asumir los riesgos que
pueda sufrir la mercancia desde la fecha de expiracion del
periodo convenido, siempre que la mercancia haya sido
debidamente consignada , marcada y sea claramente
identificable como el producto objeto de! contrato .

4.— Si no ha designado al buque a tiempo y si
habiendose reservado un plazo para hacerse cargo de la
mercancia y/o el derecho de escoger el puerto de
embarque, no hubiere dado instrucciones detalladas a su
debido tiempo, cubrir los gastos adicionales y asumir
todos los riesgos que pueda correr la mercancia desde la
fecha de expiracién del periodo convenido para la entrega,
siempre que la mercancla haya sido debidamente
consignada, marcada y que sea claramente identificable
como el producto objeto del contrato.

5.— Sufragar los gastos que haya que realizar para
obtener el conocimiento de embarque .
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6.— Sufragar todos los gastos que haya que realizar
para obtener todos los documentos necesarios, incluyendo
los correspondientes a los certificados de origen vy

documentos consulares .

COMO CALCULAR UNA COTIZACION

FOB

PRECIO FAS

Maniobras de embarque del
muelle al barco.

Seguro del muelle hasta la
borda del barco.

Pedimento de exportacion vy
licencias .

Certificado de embarque .
Impuestos, derechos o cuotas

de exportacidn .

PRECIO FOB ———————— >

. $ 21,192.,00 DLLS

. § 80.00DLLS
. 40.00DLLS
. 3 40.00DLLS
. § 48,00DLLS

. $ 40.00DLLS

. $ 21,440.00 DLLS
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4.5.C &F

En Esparnol: Costo y Flete.
En Inglés: Cost and freight .
Indique e! puerto de destino convenido .

Por ejemplo : C&F
Amberes , Bélgica .

E! vendedor debera:

, . 1— Entregar la mercancia de acuerdo con los
términos del contrato, de compra — venta asi como los
documentos exigidos en prueba de conformidad.

2,— Contratar por su cuenta y en las condiciones
usuales, el transporte de la mercancia hasta el puerto de
destino convenido y por ruta habitual, en un buque
transatlantico (que no seaunvelero) del tipo normalmente
empleado para transportar la mercancia estipulada en el
contrato ; deberd pagar asi mismo los fletes y los gastos
de descarga de la mercancia en el puerto de desembarque
que puedan exigir las lineas regulares de navegacién en el
momento de cargarla en el puerto de embarque .

3.— Obtener, por su cuenta y riesgos, las licencias
de exportacién o cualquier otra autorizacidn administrativa
que sea necesaria para exportar la mercancia.

4,— Cargar la mercancia a bordo del buque por su
cuenta, en el puerto y en la fecha fijada o dentro del
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periodo convenido, o bien de no haberse fijado fecha o
periodo, hacerlo en un plazo razonable y de inmediato
notificar al comprador que la mercancia ha sido cargada a
bordo del buque.

5.~ A reserva de lo dispuesto en el punto4 de las
obligaciones del comprador, asumir todos los riesgos de la
mercancia hasta el momento en que haya efectivamente
sobrepasado la borda del buque en el puerto de embarque.

6.— Facilitar por su cuenta al comprador y de
inmediato, el conocimineto de embarque limpio, es decir
sin observaciones ni correcciones y negociable para el
puerto de destino convenido, asi como también la factura
de la mercancfa embarcada. El conocimiento de embarque
debe amparar la mercancia contratada, estar fechado dentro
del periodo convenido para el embarque y permitir la
entrega de dicha mercancia al comprador o su
representante autorizado mediante endoso o cualquier otra
formula en uso. El conocimiento de embarque debe formar
parte de un juego completo (dos originales y copias) de
conocimientos con las  menciones " a bordo " o
"embarcados" o "recibido para embarque" endosados por
la compania naviera, que hagan constar que la mercancia
se encuentra a bordo del bugue. La fecha del endoso
debe estar comprendida dentro del periodo de embarque
estipulado . Si el conocimiento de embarque hace referencia
a la poliza de fletamento , el vendedor también debera
facilitar una copia de este Ultimo documento.

7.— Proporcionar, por su cuenta el embalaje habitual
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de la mercancia salvo que, exista la costumbre de
embarcar la mercancia sin embalar.

8.— Sufragar los gastos derivados de las operaciones
de verificacion ( control de calidad, medida, peso, recuento)
que sean necesarias para el embarque de la mercancia.

9.— Pagar los derechos e impuestos que deba cubrir
la mercancia hasta el momento de ser cargada, incluyendo
los impuestos, tasas o gastos derivados de la exportacion,
asi como también aquellos ocasionados por los tramites
que haya que realizar para cargar la mercancia a bordo
del buque.

10.— Facilitar al comprador, el certificado de origen y
la factura consular siempre y cuando lo solicite y lo pague.

11.— Otorgar al comprador, siempre que éste asi lo
solicite y por su cuenta y riesgo, toda la ayuda necesaria
para obtener cualquier documento, expedido en el pais de
procedencia y/o de origen, y que pueda necesitar para
importar la mercancfa en el pais de destino y cuando sea
necesario para su transito por terceros paises.

El comprador debera :
1.— Aceptar los documentos cuando se los presente
el vendedor siempre y cuando estén de acuerdo con o

estipulado en el contrato de compra — venta, y pagar el
precio contractual .
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2.— Recibir la mercancia en el puerto de destino
convenido y con excepcidn del flete, pagar todos los
gastos que haya originado la mercancia durante el
transporte por mar hasta su llegada al puerto de destino,
asi como también los gastos de descarga, incluidos los
de barcaza y puesta en muelle a menos que esos estén
incluidos en el flete 0 los haya cobrado la compaiiia
naviera en el momento de pagar el flete.

3.— Asumir los riesgos de la mercancia desde el
momento en que efectivamente haya sobrepasado la borda
del buque en el puertc de embarque.

4.— Si habiéndose reservado un periodo de tiempo
para hacer embarcar la mercancia y/o el derecho a escoger
el puerto de destino, y no da instrucciones a su debido
tiempo , soportar los gastos adicionales y asumir los
riesgos que pueda correr la mercancia desde la fecha de
expiracién del periodo fijado para el embarque, siempre
que la mercancia haya sido debidamente consignada,
marcada , que sea claramente identificable como el
producto objeto del contrato.

5.— Sufragar los gastos que haya que realizar para
obtener el certificado de origen y los documentos
consulares .

6.— Sufragar los gastos que haya que realizar para
obtener los documentos mencionados .
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7.— Pagar los derechos arancelarios y cualesquiera
otros derechos e impuestos que sean exigibles en el
momento de la importacién o a consecuencia de la misma.

8.— Obtener y facilitar, por su cuenta y riesgo , las
licencias o permisos de importacién , o documentos
similares , que sean necesarios para importar la mercancia .

COMO CALCULAR UNA COTIZACION
COSTO Y FLETE

PRECIO FOB U.S. $ 21,440.00 DLLS
Flete maritimo . U.S. § 1,040.00DLLS
Costo de descarga exigido en

el momento del embargue . U.S. $ 120.00DLLS
Conocimiento de embarque—factura

comercial Uu.s. $__ 80.00DLLS
PRECIO C&F -=—===~=—- > U.S. $ 22,680.00DLLS
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4.6. CILF

En Espanol : Costo, seguro, Flete.
En Inglés: Cost, Insurance, Freight .
Indique el puerto de destino convenido .

Por ejemplo : CIF
Rotterdam , Holanda

El vendedor debera :

1.— Entregar la mercancia de acuerdo con los
términos del contrato de compra — venta asi, como todos
los documentos exigidos en prueba de conformidad .

2.— Contratar por su cuenta, el tranporte de las
mercancias hasta el puerto de destino convenido, y por
ruta habitual , en un buque transatlantico del tipo
normalmente empleado para transportar la mercancia del
género de las descritas en el contrato; asi mismo debera
pagar los fletes y los gastos de descarga de la mercancia
en el puerto de desembarque que fijen las lineas regulares
de navegaciéon en el momento de cargarla en el puerto de
embarque .

3.— OQObtener, por su cuenta y riesgo, las licencias
de exportacion o cualquier otra autorizacién administrativa
que resulte necesaria para exportar la mercancia.

4,— Cargar la mercancia, por su cuenta a bordo del
buque, en e! puerto y en la fecha fijada o dentro del
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periodo convenido, o bien, de no haberse fijado fecha o
periodo, en un plazo razonable y de inmediato notificar al
comprador, una vez que la mercancia haya sido cargada a
bordo del bugue.

5.—~ Obtener por su cuenta, y con cardcter
transferible , una poliza de seguro maritimo que cubra los
riesgos de trasporte a que da lugar el contrato. E! seguro
debera ser contratado con aseguradores o compafias de
seguro de buena reputacion, debiendo cubrir el precio CIF,
mas un 10% adicional.

6.— Asumir los riesgos que pueda sufrir la mercancia
hasta el momento en que haya efectivamente sobrepasado
la borda del bugue en el puerto de embarque .

7.— Facilitar  oportunamente por su cuenta al
comprador, unconocimineto de embarque limpio, asi como
también la factura Jde la mercancia embarcada y la pdliza
de seguros, 0 bién, si la pdliza no estd disponible en el
momento de presentar los documentos , entregar un
certificado de seguros expedido por los aseguradores y que
otorga la polza; el cerificado reproducira las celulas
fundamentales de la pdliza. El conocimiento de embarque
debe amparar la mercancia contratada, estar fechado dentro
del periodo convenido para el embarque, y permitir la
entrega de dicha mercancia al comprador o su
representante autorizado mediante endoso o cualquier otra
formula en uso. Dicho conocimiento de embarque debe
formar parte de un juego de conocimientos “a bordo" o
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"embarcados" o bien de un conocimiento "recibido para
embarque ", debidamente endosado porla comparia naviera
que pruebe que la mercancia se encuentre a bordo del
bugue . La fecha del endoso debe estar comprendida dentro
del periodo de embarque estipulado. Si el conocimiento de
embarque hace referencia a la péliza de fletamento, el
vendedor también debera facilitar una copia de este Ultimo
documento .

8.— Proporcionar, por su cuenta el embalaje habitual
de la mercancia, salvo que, en ese determinado trafico
mercantil , exista la costumbre de embarcar la mercancia
sin embalar .

9.— Sufragar los gastos derivados de las operaciones
de verificacibn que sean necesarias para cargar la
mercancia .

10.— Pagar los derechos e impuestos a que este
sujeta la mercancia hasta el momento de ser cargada,
incluyendo los impuestos, tasas o gastos derivados de la
exportacién, asi como también aquellos que se deriven de
los tramites que haya que realizar para cargar la
mercancia a bordo del buque.

11.— Facilitar al comprador, el certificado de origen y
la factura consular, siempre y cuando lo solicite y lo pague.

12.— Proporcionar al comprador, siempre que lo
solicite y por su cuenta y riesgo, toda la ayuda necesaria
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para obtener cualquier documento (salvo los mencionados
en el ndmero anterior) expedido en el pais de procedencia
y/o de origen, y que pueda necesitar para importar la
mercancia en el pais de destino.

E! comprador debera :

1.— Aceptar los documentos cuando se los presente
el vendedor siempre y cuando estén de acuerdo con lo
estipulado en el contrato de compra — venta, y pagar el
precio contractual .

2.— Recibir la mercancia en el puerto de destino
convenido y con excepcion del flete y el seguro maritimo,
pagar todos los gastos que haya originado la mercancia
durante el transporte por mar hasta su llegada al puerto
de destino, asf como también los gastos de desacarga,
incluidos los de barcaza y puesta en muelle a menos que
esos estén incluidos en el flete o los haya cobrado la
compafia naviera en el momento de pagar el flete.

3.— Asumir los riesgos de la mercancia desde el
momento en que efectivamente haya sobrepasado la borda
del buque en el puerto de embarque

4.— Si habiéndose reservado un plazo para hacer
embarcar la mercancia y/o el derecho a escoger el puerto
de destino, y no gird instrucciones a su debido tiempo,
cubrira los gastos adicionales y asumird los riesgos que
pueda correr la mercancia desde la fecha de expiracion
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del periodo fijado para el embarque, siempre que las
mercancias estén debidamente consignadas, marcadas, y
sean claramente identificables como el producto objeto de!
contrato .

5.— Sufragar los gastos que haya que realizar para
obtener el certificado de origen y los documentos
consulares .

6.— Cubrir todos los gastos que haya que realizar
para obtener los documentos mencionados .

7.— Pagar los derechos arancelarios y efectuar
cualquier otro gasto derivado que sea exigible en el
momento de la importacion o a consecuencia de la misma.

8.— Obtener y facilitar, por su cuenta y riesgo, las
licencias o permisos de importacion , o documentos
relacionados que sean necesarios para importar la
mercancia .

COMO CALCULAR UNA COTIZACION
COSTO, SEGURO, FLETE

PRECIO C&F U.S. $ 22,680.00DLLS
Seguro de transporte maritimo

obligatorio . U.S. $__ 320.00DLLS
PRECIO CIF ———————— > U.S. $ 23,000.00DLLS
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4.7.FREIGHT OR CARRIAGE PAID TO.

En Espanol : Flete o porte pagado hasta.

Por ejemplo : Porte pagado hasta
Dallas, Texas.

El vendedor debera:

1.— Entregar la mercancia de acuerdo con los
términos del contrato de compra—venta, asi como todos los
documentos exigidos en el mismo, en pruebade conformidad.

2.— Enviar la mercancia por su cuenta (en la fecha
fijiada o dentro del plazo estipulado) al punto de entrega
convenido en el lugar de destino.

3.— Asumir los riesgos que pueda correr la mercancia
hasta que haya sido entregada en depdsito a la primera
empresa que efectCe el transporte dentro del plazo previsto
en el contrato .

4.— Avisar al comprador de inmediato que Ia
mercancia ha sido entregada en deposito a la primera
empresa que efectle el transporte.

5.— Proporcionar por su cuenta el embalaje habitual
de la mercancia, salvo que, en ese determinado tréfico
mercantil, exista la costumbre de enviar la mercancia sin
embalar .
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6.— Sufragar los gastos derivados de las operaciones
de verificacidn que haya que realizar para cargar o entregar
en depdsito ta mercancia a la primera empresa que efectie
el transporte .

7.- Si es costumbre, facilitar por su cuenta al
comprador el titulo usual de transporte.

8.— Obtener por su cuenta y riesgo, la licencia de
exportacion o cualquier otra autorizacion administrativa que
sea necesaria para exportar la mercancia ademas, pagar
los derechos e impuestos exigidos en el pais de
procedencia, incluyendo los derechos de exportacion, asi
como también aquellos gastos que se deriven de los
tramites que haya que realizar para cargar la mercancia.

9.— Facilitar al comprador el certificado de origen y
la factura consular siempre y cuando lo solicite y lo pague.

10.— Otorgar al comprador, siempre que lo solicite
y por su cuenta y riesgo, toda la ayuda necesaria para
obtener cualquier documento expedido en el pais de
procedencia y/o de origen y que pueda necesitar para
importar fa mercancia en el pais de destino.

El comprador debera:

1.— Hacerse cargo de la mercancia en el punto de
entrega del lugar de destino; pagar el precio convenido y
sufragar todos los gastos que se originen a partir del
momento en que la mercancia llegue al punto de entrega.
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2.— Asumir los riesgos que pueda correr la mercancia
desde el momento en que haya sido entregada en
depdsito a la primera empresa que efectle el transporte
conforme a o dispuesto.

3.— De haberse reservado un plazo para hacer que
le envien la mercancia y/o el derecho de elegir el punto
de destino y no hubiere dado instrucciones a tiempo,
sufragar los gastos adicionales y asumir los riesgos que
pueda correr la mercancia desde la fecha de expiracion
del plazo fijado, siempre y cuando la mercancia esté
debidamente consignada , marcada y sea claramente
identificable como el producto objeto del contrato.

4,— Cubrir todos los gastos que haya que realizar

para obtener los documentos necesarios, incluyendo los
correspondientes a los certificados de origen y facturas

consulares .

5.~ Pagar los derechos de aduana y cualquier otro
derecho e impuesto exigible en el momento de la
importacién o a consecuencia de la misma.

COMO CALCULAR UNA COTIZACION
FLETE O PORTE PAGADO HASTA

PRECIO DE FABRICA U.S. $ 20,560.00 DLLS

Operaciones de Verificacion . U.s. $§ 16.00DLLS
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Control de Calidad
Embalaje para exportacion

Marcaje , Etiquetaje

Transporte de fabrica por FFCC
o autotransporte hasta punto de
entrega convenido.

Guia de transporte 0 conocimiento
de embarque

Pedimento de exportacion y/o
Licencias .

Impuestos , Derechos, Cuotas
de exportacion .

Honorarios agente aduanal ( pais
de origen}.

PRECIO C&F ———————— >

. 8 40.00 DLLS
. 8 80.00 DLLS

] 40.00 DLLS

. $ 1,600.00DLLS

. $ 160.00DLLS
. $ 144000DLLS
. 8 40.00DLLS

] 80.00 DLLS

. $ 22,760.00 DLLS
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4. 8. EX~SHIP.

En Espanol : En el Barco.
En Inglés: EX ~ SHIP,
Indique e! puerto de destino.

Por ejemplo : Valparaiso, Chile.

E! vendedor deber :

1.~ Entregar la mercancla de acuerdo con los
términos del contrato de compra—venta, asi como todos los
documentos exigidos en prueba de conformidad.

2.~ Colocar la mercancia a disposicion del
comprador, en la fecha prevista en el contrato, a bordo
del barco y en el punto de descarga habitual del puerto
convenido, de tal forma que pueda ser descargada
utiizando el equipo que sea apropiado para ese tipo de
mercancia .

3.— Asumir todos los riesgos y sufragar los gastos
de la mercancia hasta el momento en que esté
efectivamente a disposicibn del comprador, siempre y
cuando la mercancia esté debidamente consignada,
marcada y sea claramente identificable como el producto
objeto del contrato .

4.— Proporcionar, por su cuenta el embalaje habitual
de fa mercancia, salvo que, en ese determinado trafico
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mercantit, exista la costumbre de enviar la mercancia sin
embalar .

5.— Sufragar los gastos derivados de las operaciones
de vermcaC(on que haya que realizar para colocar la
mercancia a disposicion det comprador .

6.— Notificar al comprador, por su cuenta y sin
pérdida de tiempo, la fecha prevista para la llegada del
barco convenido, y proporcionarle, a su debido tiempo, el
conocimiento de embarque o la orden de entrega y/o
cualquier otro documento que el comprador pueda necesitar
para harcerse cargo de la mercancia.

7.~ Facilitar al comprador el certificado de origen y
la factura consular siempre que los solicite y pague.

8.~ Otorgar al comprador, siempre que lo salicite,
por su cuenta y riesgo, toda la ayuda necesaria para
obtener cualquier documento expedido en el pais de
procedencia y/o de origen y que pueda necesitar para
importar la mercancia en el pais de destino .

El comprador debera :

1.— Hacerse cargo de la mercancia tan pronto esté
a su disposicidén y pagar el precio contractual.

2.~ Asumir todos los riesgos y sufragar los gastos
que ocasione la mercancia desde el momento en que esté
a su disposicion, siempre y cuando la mercancia esté
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debidamente consignada , marcada y sea claramente
identificable como el producto objeto del contrato .

3.— Sufragar los gastos que haya realizado el
vendedor para obtener cualquiera de los documentos
mencionados .

4.— Obtener, por su cuenta y riesgo, todas las
licencias o documentos similares que se puedan necesitar
para descargar y/o importar ia mercancia.

5.— Pagar los derechos de aduana y los gastos de
despacho de la mercancia asi como todos los derechos e
impuestos exigibles en el momento de la importacion o que
sean consecuencia de tales operaciones .

COMO CALCULAR UNA COTIZACION
FLETE O PORTE PAGADO HASTA

PRECIO C &F U.S. $ 23,000.00DLLS
Desestiba en el puerto de

desembarque convenido . U.s. $__ 12000DLLS
PRECIO EX ~ SHIP —————- > U.S. $ 2312000DLLS
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4. 9. EX-QUAY.

En Espanol ; En el Muelle.

En Inglés: EX - QUAY .

Derechos Pagados ; Indique el puerto de destino
convenido .

Derechos por Cuenta del comprador; Indicar puerto
de destino convenido .

Existen dos tipos de contrato "sobre muelle"”, a saber:
" sobre muelle " derechos pagados y " sobre muelle"
derechos por cuenta del comprador en el que las
obligaciones  especificadas , corren por cuenta del
comprador y no del vendedor.

Por ejemplo : En el muelleo Ex — Quay derechos
pagados .
Hamburgo, Republica Federal de
Alemania .

O Bien: En el muelle o Ex — Quay derechos por
cuenta del comprador.
Hamburgo, Republica Federal de
Alemania .

El vendedor debera :

1.— Enviar la mercancia de acuerdo en los términos
del contrato de compra - venta, asi como todos los
documentos exigidos , en el mismo en prueba de
conformidad .
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2.— Colocar la mercancia a disposicion del
comprador, en el muelle del puerto designado y en la
fecha prevista en el contrato .

3.- Facilitar por su cuenta y riesgo la licencia de
importacién y cubrir los derechos arancelarios e impuestos
(incluyendo los gastos derivados del despacho de aduanas)
asi como cualquier otra erogacion exigible en el momento
de la importacion o entrega de la mercancia al comprador
(o por causa de esa importacién o entrega).

4.— Proporcionar, por su cuenta elacondicionamiento
y embalaje habitual de la mercancia, considerando su
naturaleza y condiciones de salida del muelle.

5.— Sufragar los gastos derivados de las operaciones
de verificaciébn que haya que realizar para poner la
mercancia a disposicion del comprador .

6.— Asumir todos los riesgos y sufragar los gastos
gue consierne la mercancia hasta que esté efectivamente
colocada a disposicién del comprador, siempre y cuando
la mercancia esté debidamente consignada, marcada y sea
claramente identificable como el producto objeto del
contrato .

7.— Facilitar por su cuenta la orden de entrega y/o
cualquier otro documento que el comprador puede necesitar
para hacerse cargo de la mercancia y para retirarla del
muelle .
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COMO CALCULAR UNA COTIZACION
EN EL MUELLE EX - QUAY
{ Derechos por cuenta del Comprador )

PRECIO EX — SHIP U.S. $ 23,120.00 DLLS
Descarga del barco al muelle,

puerto de destino convenido U.S. $__ 20000DLLS
PRECIO EX — QUAY —-- U.S. $ 23,320.00 DLLS

COMO CALCULAR UNA COTIZACION
EN EL MUELLE EX - QUAY
( Derechos Pagados )

PRECIO EX — QUAY U.S. $ 23,320.00DLLS
Derechos, cuotas , impuestos

de importacion . U.S. $ 24000DLLS
Despacho Aduanal u.s. $ 12000DLLS
Orden de Entrega u.s. § 8.00 DLLS
PRECIO EX — QUAY ———~-— > U.S. $ 23.688.00 DLLS

( Derechos Pagados)
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CAPITULO CINCO :

DOCUMENTOS INDISPENSABLES

EN OPERACIONES CON

CARTAS DE CREDITO
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DOCUMENTOS INDISPENSABLES EN
OPERACIONES CON CARTAS DE CREDITO

En éste capitulo pretendemos dar a conocer en forma
detallada los documentos que se requieren para realizar
operaciones con Cartas de Crédito.

Estos son :

5.1. LETRA DE CAMBIO

a) Debe ser por el importe de la factura no
excediendo el valor o saldo por disponer del crédito a
menos que se especifique lo contrario.

b) Debe estar girada por el beneficiario del crédito a
su favor, a cargo del banco sefalado para tal efecto y
endosada al banco negociador.

c) La cantidad en nimero deberd coincidir con la
cantidad en letra.

d) La letra debe precisar si es pagadera a la vista o
a determinados dias, los que normalmente se cuentan con
base en la fecha del embarque, de la factura o de la
fecha de negociacion, seglin se estipule en el crédito. Se
acostumbra que los créditos documentarios indiquen que la
letra o letras de cambio que extienda el beneficiario
contengan una leyenda que las identifique con el mismo, por

ejemplo "Girada al amparo de la Carta de Crédito No.
. del Banco ....uvminviiiinions de fecha ..ooernirunne .
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5.2. FACTURA COMERCIAL

La factura es el documento méds importante en la
realizacion de una importacién — exportacion, ya que
contiene datos como:

Nombre del proveedor .

Tipo de Unidades .

Pesos, Medidas, Etc.
Importes .

Condiciones de Pago.

Origen .

Nombre del agente aduanal que realizd el tramite .
Fecha de la Factura.

Numero de Orden de Compra.
Numero de la Factura .
Destinario .

a) Las facturas deben de estar extendidas a favor del
solicitante ( comprador) del crédito documentario, salvo que
expresamente se especifique lo contrario . Sea cual fuere el
caso, las facturas deberdn mostrar literalmente correctos
el nombre y direccion de la firma a cuyo favor se
extienden, asi como el nombre y direccion de! vendedor .

b) Las facturas no pueden incluir gastos especiales,
tales como cables, manejo, comisiones, almacenaje, etc;
salvo que expresamente lo autorice la Carta de Crédito.

c) La mercancia debera coincidir literalmente en
descripcién y volumen o cantidad , exactamente de
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conformidad con lo que estipula la Carta de Crédito. El
mencionar ofras mercancias no estipuladas en el Crédito
Documentario o audn una mayor cantidad o volumen de las
que estipule, se considerara discrepancia, ain cuando no
se cobre su importe. Esto es debido a la posibilidad de
que el comprador tenga dificuitades al introducir a su pais
mercancias que no concuerden precisamente con el permiso
de importacién, o simplemente que se pueda valer de ello
para no aceptar la documentacién. También puede suceder
que el comprador se viera obligado a efectuar desembolso
por fletes, seguro, maniobras, etc. por mercancias que no
haya contratado .

e) Las facturas deberdn mostrar los precios de
cotizacién , segin lo indique el crédito documentario,
usando los términos F.0.B., C.&F., C..F., etc., asi como
el punto de embarque o desembarque aque dichos términos
se refieren. Asi mismo , deberdn mencionar las marcas
y nimeros de bultos respectivos .
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5.3. CONOCIMIENTO DE EMBARQUE
" BILL OF LANDING

Los conocimientos de Embarque, son la constancia o
comprobante de que el porteador y/o transportador ha
recibido la mercancia para su traslado al punto de destino,
deben ser del tipo estipulado por la Carta de Crédito
( maritimo , terrestre , aéreo, etc.) y mostrar la consignacién
y notificacién correspondientes, segiin lo especifique Ia
misma .

a) El beneficiario debe cuidar que los conocimientos
que presente sean "limpios", o sea que no contengan
ninguna cléusula que directa e indirectamente indique
deficiencia en el empaque o en el estado en que fué
recibida la mercancia al momento de embarque. Los
conocimientos  tampoco  podrdn mostrar  alteraciones,
enmendaduras, raspaduras, etc. salvo que hayan sido
afectadas por el propic agente portador quien en ese caso
debera firmarla como certificacién de su autenticidad .

b) Cuandola Carta de Crédito estipule conocimientos
de embarque que muestren mercancias a bordo, debe
cerciorarse de que la clausula "On Board" o "Mercancia a
Bordo" u otra equivalente, aparezca en los conocimietos
de que éstos mencionen claramente la fecha y el punto de
embarque. La expresidn "Sobre cubjerta", "On Deck" u
otra equivalente constituye discrepancias. Esta consideracion
no surte efecto si el crédito permite expresamente
embarques " Sobre Cubierta ".

¢) La descripcién de la mercancia en los
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conocimientos de embarque podra ser en términos
generales, es decir, no tan detalladamente como en las
facturas comerciales .

d) E! beneficiario deberd presentar el juego completo
de conocimientos, consistente en varios originales que los
mismos senalen .

e) Los conocimientos deben sefialar al beneficiario
del crédito, embarcador de la mercancia, salvo que se
permita lo contrarioc expresamente.

f) Los conocimientos deben mostrar claramente el
importe de! fiete respectivo y si éste ya ha sido pagado o
si es por cobrar, lo cual naturalmente debe estar de
acuerdo a lo estipulado en la Carta de Crédito.

g) En los casos en que la Carta de Crédito asi lo
estipule, los conocimientos deberdn mostrar una fecha de
embarque no posterior a la que hubiera sefialado el crédito
como plazo maximo para efectuar el embarque . Tampoco
se aceptard conocimientos fechados con anterioridad al
establecido de la Carta de Crédito, salvo que la misma lo
permita .

h) Es un contrato entre la empresa transportista y el
embarcador que especifica las obligaciones del transportista .

i) Es una constancia de recepcién de mercancias y
representa un titulo de propiedad de la misma.
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j) Generalmente el exportador debe aparecer como
embarcador .

k) Debera mostrar claramente la parte a consignar y
a notificar como lo indica el crédito .

|) Cualquier cambio o alteracion debera ser autorizada
por la compania transportista .

m) Si es hecho a la orden o a la orden del
embarcador deberd ser endosado al reverso por el
exportador .

Una vez que ya hemos visto lo que es un
conocimiento de embarque maritimo, mencionamos a
continuaciéon sus ventajas y desventajas .

Ventajas :

El costo del transporte maritimo es mas econémino
que el aéreo, pudiendose transportar grandes pesos y
volumenes .

Desventajas :

El tiempo de travesia es mayor con respecto a los
demas tipos de transporte.

pag. 115




5.3.1. CONOCIMIENTO DE EMBARQUE

AEREO ( AVION)
AIR WAYBILL

a) Es un contrato entre el Embarcador y la aerolinea,
donde se especifican las obligaciones de la compafia,
siendo la constancia de recepcion de la mercancia.

b) No es titulo de propiedad e incluye seguro
{ limitado ) para la mercancia.

¢) Se expiden varios originales, los cuales tienen
diferente uso, entregado al embarcador la rotulada " Para
el cliente" o "Para el embarcador”, para el retiro de la
mercancia .

d) Cuando el crédito pide se indique el vuelo asi lo
debe mostrar la guia.

Utilizar este tipo de embarque representa :

Rapidez .

Puede constituir una corriente de distribucion mas
regular y fluida, lo que permite disminuir el volumen de
existencias y espacios para almecenarlas .
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5.3.2. CONOCIMIENTO DE EMBARQUE
TERRESTRE % CAMION )
CARTA DE PORTE O CAMION DE EMBARQUE

a) Es un recibo que ampara mercancias y no cubre
Seguro .

b) No es un titulo de propiedad .

c) También es fHlamado " Carta de Porte" o "Taldn
de Camidn".

d) En el caso de embarques de y hacia Estados
Unidos, generalmente se usa " Talén de Camion®, el cual
se expide en un original entregado al embarcador si el flete
ha sido cubierto; si es por cobrar se entraga una copia y
el original viaja con la mercancia.

e) Si se ftrata de embargues a Sudamerica,
generalmente se emite " Carta Porte "

Algunos de los principales problemas que pueden
resultar de utilizar éste tipo de transporie son:

1.— Demoras por causa de descomposturas .

2.— No existe un servicio muy especializado .

3.- La mayoria de las empresas realizan el recorrido
cuando consideran que el viaje es costeable .
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Cabe mencionar que el transporte de merancias por
cerretera, juega un papel muy importante en el Comercio
Interior, es decir, para las operaciones con Cartas de
Créditio Domésticas .

pag. 118




5.3.3. CONOCIMIENTO DE EMBARQUE
FERROVIARIO ( FERROCARRIL )

BILL OF LANDING OF RAIL ROAD

a) Es un contrato de transporte entre el Embarcador
y el transportista a la vez que un recibo de mercancias .

b) Se expide en un originaly no se pueden prohibir
los transhordos, si se acepta flete por cobrar.

¢) Se pueden fletar en :
— Embarque a granel.
— Embarque en carro por entero.
— Tanque plataforma .
— Contenedores

d) No es un titulo de propiedad.

Ventajas y Desventajas :

Existe la posibilidad de un "Cambio de Destino", es
decir, que permite al empresario comenzar el envio en
una direccion y establecer o cambiar su destino mientras
el vagén se encuentra en camino; ofra ventaja es el
llamado "Preoceso en Ruta", es decir, si por falta de
detalles y por falta de tiempo no se hubieren terminado al
madar el envio, existe la posibilidad de trabajar sobre el
producto complementando asi su elaboracion .

La limitacion de éste medio es inflexibilidad , es decir,
el producto sblo podra ser transportado hasta donde
lleguen las vias.
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5.3.4. CONOCIMIENTO DE EMBARQUE
COMBINADO

Son los documentos de embarque que amparan
mercancia que usualmemte viaja en contenedores desde el
lugar donde el transportista la toma a cargo hasta el
destino final, por lo que pueden ser utilizados diferentes
medios de transportes . '
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5.4, POLIZA DE_SEGURO

En cualquier movimiento de bienes de un puntoa otro,
éstos se encuentran sujetos a la ocurrencia de dafos o
pérdidas en mayor 0 menor escala; pero no terminan hasta
su llegada al punto de su destino final. Estos riesgos se
encuentran en relacion intima con la naturaleza propia def
objeto transportado, medio de transporte empleado, forma
de embalaje por empaque, distancia del recorrido de
acuerdo con los puntos de origen, destino y circunstancias
varias  prevalecientes durante su tirdnsito  tanto
climatoldgicas como fisicas .

Por las razones expuestas anteriormente, es necesario
que se utilicen polizas de seguro, las cuales tienen por
objeto resarcir al asegurado de las pérdidas y/o dafios que
pudieran sufrir las mercancias transportadas por los medios
propios de locomocién terrestre, maritima y aérea.

Todas las pélizas deben contener las siguientes
caracteristicas :

a) El original deberd ser firmado por la compania
aseguradora .

b) La fecha de la pdliza no deberd ser posterior ala
gque muestre el conocimiento de embarque. En caso de
que asi sea debera cubrir el embarque a partir de la fecha
de expedicion del conocimiento de embarque.

¢) Debera cubrir la mercancia que describe fa factura
comercial .
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d) Expedida a favor de quien se indique en el crédito
comercial .

e) Salvo estipulacion en contrario deberd ser
expedida en la misma moneda que el crédito comercial y al
menos por el valor C.lLF. de la factura.

f) Las alteraciones y/o correcciones deberan ser
autorizadas por la compania aseguradora.

g) Debera indicar punto de embarque y de destino y
amparar transbordos, si estos se efectlan.

h} Cubrir los riesgos especificados en el crédito, e
incluir la clausula de todo riesgc y de bodega del
comprador a bodega del vendedor si asi se requiere.

i) Los datos del embarque y/o marcas deberan

concordar con el conocimieto de embarque, factura y otros
documentos .
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5.5. OTROS DOCUMENTOS

Los otros documentos que pida la Carta de Crédito,
tales como:

Certificado de Origen,

Calidad ,

Analisis ,

Peso,

Listas de Empaque,

Etc.

deberan coincidir en sus datos entre sf y con los
documentos de embarque, debiendo ser expedidos por

quien indique la Carta de Crédito, o por quien sea, si no
se hace mencién expresa de ello.
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5.6. TRAMITE DE DOCUMENTOS
CON DISCREPANCIAS

Si a pesar de haberse tomado las debidas
precauciones , al propio exportador o el banco negociador
encuentran discrepancias entre la documentacion y la Carta
de Crédito, el primer paso serd hacer todo lo posible por
corregir los documentos que estan en falta. Cuando
materialmente no sea posible lograrlo oportunamente, el
exportador puede optar por alguno de los siguientes
caminos para obtener el pago.

a) El banco negociador o pagador que comunigue
por la via mas adecuada (Cable, Telefono, Telex, Fax,
Etc.), al banco emisor extranjero, las discrepancias que
presentan los documentos solicitando su autorizacion para
entregar el valor de los documentos .

b) Extenderle una Carta de Garantia al banco
pagador o negociador, solicitando le entregue el importe
bajo su responsabilidad , comprometiendose a su devolucion
en caso de que el importador extranjero no acepte los
documentos con las discrepancias que presentan. Esta
garantia esta sujeta a la aprobacion del banco pagador
0 negociador, que estarla en funcion de la solvencia
econdmica y moral del exportador y tal como si se tratara
de una operacion de Crédito normal. Ademas, ésta
garantia una vez constituida no podra cancelarse si no
hasta que la institucion local reciba la conformidad del
banco emisor .
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CAPITULO SEIS:

REGLAS Y USOS

UNIFORMES RELATIVOS

A LAS CARTAS DE CREDITO
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REGLAS Y USOS UNIFORMES RELATIVOS
A LAS CARTAS DE CREDITO :

El manejo de Cartas de Crédito es una practica muy
extendida en todo el mundo, que se presta a que no sdlo
cada pais , sino inclusive cada institucién de wuna
interpretacion a su manera individual, sus modalidades y
estipulaciones , lo cual puede originar divergencias de
opinion entre quienes intervienen en su manejo. Para
evitar ésta situacién, la Camara Internacional de Comercio,
con sede en Paris, ha logrado que la mayoria de los
paises adheridos ala misma, entre los cuales esta México,
unifiquen la interpretacion de sus principales aspectos. Este
criterio uniforme se conoce con el nombre " Practicas y
Usos Uniformes para Cartas de Crédito".

México se adhiri6 a estas reglas y todas las
Instituciones de Crédito Mexicanas que establecen, notifican,
negocian o pagan Cartas de Crédito, se rigen por ellas.

Sin embargo, la practica de Cartas de Crédito esta
tan desarrollada que ha sido necesario revisar el texto
existente con la mira de asegurar la adhesién de paises
que no habia aceptado las practicas y usos.

La Camara Internacional de Comercio somete este
texto a las Asociaciones de Banqueros de los distintos
paises para su adopcién y recomienda ponerlo en vigor
por los bancos.

La ditima de las revisiones que ha sufrido el texto de
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reglas y wusos uniformes realizada por la Camara
Internacional de Comercio fué en 1983 en la publicacidn
400 que es la vigente hasta nuestros dias.

Las reglas y usos uniformes se refiere a cualquier
diferencia que exista entre los términos de la Carta de
Crédito y los documentos, es decir, las discrepancias, y
son las normas que se deben cumplir para el
establecimiento de la Carta de Crédito.

Por considerarse de interés general, ha continuacion
hacemos un comentario de los articulos mas importantes
contenidos en la publicacién 400, y con relacién a algunos
que a nuestro juicio lo ameritan se incluye una breve
interpretacién , la cual no representa el crtiterio oficial de la
Cémara Internacional de Comercio ni de ningun otro
organismo similar .
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6.1. DISPOSICIONES GENERALES Y
DEFINICIONES .

Las disposiciones generles se refieren a que todos los
articulos contenidos en la publicacion 400 de las reglas y
usos uniformes, son aplicables a todos los créditos ( Cartas
de Crédito, Créditos Documentarios, Stand By, Etc.).

Para efectos de cualquier operacidn de Comercio
Exterior se entiende por Crédito: "Todo convenio en virtud
del cual un banco (banco emisor) ordenado a peticién y
de conformidad con las instrucciones de un cliente
(Ondenante del Crédito) se obliga a:

— Efectuar un pago a tercero (Beneficiario) .

~ Autarizar a un banco a efectuar dicho pago, contra
entrega de los términos y condiciones del Crédito que se
haya cumplido .

Por su naturaleza los Créditos son operaciones
independientes de los contratos de venta o de cualquier
otra indofe, por lo que todas las partes involucradas
negocian con documentos, y N0 con mercancias, servicios
y/u otras actlividades.

Las instrucciones para modificar cualquier término
dentro de las Cartas de Crédito deben ser completas y
precisas .

Las estipulaciones del Crédito deben ser de lo mas
sencillas posible evitando clausulas demasiado complicadas.
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6.2. FORMA Y NOTIFICACION DE
LOS CREDITOS.

Las formas que pueden presentar los créditos son:

a ) Revocable .
b ) lrrevocable .

Todos los Créditos deben indicar claramente si son
revocables o imrevocables, a falta de tal indicacion el
Crédito sera considerado como revocable .

Dentro de éstos dos grupos hay muchas variantes,
como por ejemplo, confirmados, transferibles, revolventes,
contra aceptacion, etc.; los cuales ya comentamos con
anterioridad .

Un crédito revocable puede ser modificado o
cancelado por el banco emisor en cualquier momento y
sin notificacion previa al beneficiario .

Un crédito irrevocable constituye un compromiso en
firme por parte del banco emisor, siempre y cuando los
documentos estipulados sean presentados en los términos
y condiciones especificados .

Cuando el banco emisor solicita o autoriza a otro

banco a confirmar su crédito irrevocable, y éste Ultimo ha
agregado su confirmacion, ésta confirmacion contituye un
compromiso en firme de tal banco (Banco Confirmante ).
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Si el banco emisor solicita o autoriza a un banco a
agregar su confirmacion a un Crédito, pero éste no esta
en condiciones de hacerio, eéste banco debe informarlo
sin demora al banco emisor.

Tales compromisos no pueden ser modificados ni
cancelados sin la conformidad del banco emisor, del
banco confirmante (si lo hay) y el beneficiario.

Todos los Créditos deben indicar claramente si son
disponibles para pago a la vista, para pago diferido, para
aceptacion o para negociacion. También deben designar a
un banco, el cual esta autorizado a pagar (banco pagador),
o aceptar giros (banco aceptante), a negociar (banco
negociador ), a menos que el crédito permita la
negociacion en cualquier banco (banco negociador).

La telecomunicacion serd considerada como el
instrumento operativo del crédito o de la modificacion.

Si un banco recibe instrucciones incompletas o
confusas para emitir, confirmar, notificar o modificar un
crédito, podra hacer una notificacion previa al beneficiario
solamente para su informacién 'y  sin  ninguna
responsabilidad .
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6.3. OBLIGACIONES Y RESPONSABILIDADES

Los bancos tienen la obligacion de examinar todos los
documentos con razonable cuidado para determinar si
aparentemente éstos estan de acuerdo con los términos y
condiciones del Crédito .

El banco emisor tendra un plazo razonable para
examinar los documentos y determinar si emite o rechaza
los documentos .

Si el banco emisor decide rechazar los documentos
debe notificar tal efecto sin demora, al banco de quien é!
recibid los documentos (banco remitente), o al beneficiario
si recibio la documentacion de él directamente .

El banco emisor estard entonces en condiciones de
reclamar al banco remitente la devolucién de cualquier
reembolso que se haya hecho a este banco.

Si el banco remitente no pone en conocimiento al
banco emisor hacerca de cualquier discrepancia en los
documentos, o notificar al banco emisor que ha pagado,
incurrié en un compromiso de pago diferido, aceptado o
negociado bajo reserva o contra garantia con respecto a
tales descrepancias .
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6.4. CLAUSULAS EXONERATORIAS

Este tema se refiere a todo lo que no estan obligados
los bancos .

Los bancos no asumen ninguna responsabilidad u
obligacion en cuanto a:

a) Documentos, es decir, en cuanto a su forma,
suficiencia , exactitud , autenticidad , falsificacién o valor legal,
ni tampoco asume responsabilidad alguna u obligacion en
cuanto a la descripcion, cantidad, peso, calidad, estado,
embalage , entrega , © valor de Jas mercancias
representadas por cualquier documento. Y en cuanto a la
buena fé , solvencia , cumplimiento o reputacién del
embarcador, de los transportistas, o de los aseguradores
o de cualquier otra persona.

b) Retraso, es decir, demora o pérdida en transito
de cualquier mensaje, cartas o documentos en cuanto a
la demora, mutilacion o cualquier error derivado de la
transmision de cualquier telecomunicacién, ni por errores
de transmision o interpretacion de términos tecnicos.

¢) Por causas de fuerza mayor , es decir, la
interrupcion de sus propias actividades provocada por
motines, conmociones civiles, insurrecciones, guerras ©
cualquier otra cosa fuera de su control.

El banco emisor no estd exonerado de ninguna de
sus obligaciones para efectuar él mismo el reembolso, si
éste reembolso no es efectuado por el banco reembolsante.
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El banco emisor serd responsable ante el banco
pagador por cualquier pérdida o interés si el reembolso no
es efectuado a la primera demanda.
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6.5. DOCUMENTOS

Los bancos pagan, negocian o aceptan contra los
documentos estipulados en el crédito documentario . En
consecuencia , no se aceptardn  documentaciones
incompletas y se podran rechazar documentos adicionales
que no exija el crédito, aln cuando en apariencia no
afecten desfavorablemente a la operacion.

Los bancos pagadores o negociadores no se les
puede exigir que usen su criterio para determinar la
eficiencia , solvencia, capacidad, etc ., de quien tenga que
emitir algin documento, ya que la firma que para el banco
negociador sea de "primera", pudiera no serlo para el
banco emisor o el solicitante.

A menos de que se estipule lo contrario en la Carta
de Crédito, los bancos aceptaran un documento que lleve
fecha de emision anterior a la fecha de emision del crédito
siempre y cuando tal documento sea presentado dentro de
los limites de tiempo establecidos en el crédito.
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6.6. DOCUMENTOS DE TRANSPORTE

Referente a los documentos de transporte la
reglamentacién indica que los bancos los aceptaran cuando:

—~ Parezcan en apariencia ser emitidos por un
transportista autorizado .

— Conste del juego completo de originales emitidos
por el embarcador si fué emitido en mas de un original
Y

— Cumpla con todas las estipulaciones del crédito .

Todo lo que se refiere al transporte de las mercancias
debe estar indicado textualmente en los documentos de
transporte, por ejemplo:

Si deseamos que la mercancia sea transportada sobre
cubierta tendremos que incluir en el texto la frase " SOBRE
CUBIERTA".

Ahora bien, otro ejemplo seria que si es necesario un
transbordo ( transferencia o reembarque ) durante el curso
del transporte, ios documentos deben indicar que las
mercancias seran transbordadas.

Por (ltimo es importante sefialar que por norma

general un documento de transporte no debe llevar ninguna
clausula o anotacién sobre anadida .
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6.7. DOCUMENTOS DE SEGURO

Los documentos de seguro deben ser como se
estipula en el crédito y deben ser emitidos y/o firmados por
las compariias de seguros, aseguradores o sus agentes.

La fecha de iniciacion de la cobertura serd
considerada a partir de la fecha de embarque, a menos de
que se estipule una fecha diferente dentro del crédito .

El documento de seguro debera estar expresado
en la misma moneda que la del credito .

A menos que se estipule de otra forma el documento
de seguro debe indicar como cobertura efectiva el valor
C.1.F. ( costo, seguro y flete ) o el valor C.1. P. (flete,
transporte y seguro pagado) de las mercancias segln sea
el caso, mas un 10%. Si los bancos no logran determinar
el valor C.I.F. o C.l.P., aceptaran como valor minimo el
valor exigido en el crédito como pago, aceptacién o
negociacién o el valor de la factura comercial cualquiera
que sea el mayor.

Los créditos deberdn indicar el tipo de seguro
requerido y en su caso los riesgos adicionales, que tengan
que ser cubiertos.
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6.8. FACTURA COMERCIAL

Las facturas comerciales deben ser expedidas a
nombre del ordenante del crédito .

Los bancos pueden rechazar las facturas comeciales
emitidas por importes superiores al importe permitido por el
crédito .

La descripcion de las mercancias en la factura
comercial debe corresponder a la descripcion que figura en
el crédito .

Estos son los factores de mayor importancia a los que
se refiere la reglamentacion en cuanto a la Factura

Comercial .
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6.9. OTROS DOCUMENTOS

La reglamentacion considera Unicamente como otros
documentos a los certificados de peso.

Si el crédito exige un testimonio o certificacion de
peso, los casos en que el transporte no sea por mar, los
bancos aceptardn el sello de pesaje o declaracion de peso
que haya sido estampado en el documento de transporte
por el transportista o su agente, a menos que el crédito
especificamente estipule que el testimonio o certificacién de
peso se demuestre mediante otro documento separado.
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6.10. DISPOSICIONES DIVERSAS

Seran consideradas como dosposiciones diversas
las siguientes:

Las expresiones " alrededor de " o  similares,
empleadas en relacion con el importe del crédito, seran
interpretadas en el sentido de que permite una diferencia
gque no exceda del 10% en mas o menos, en el importe
del crédito .

A menos que un crédito estipule que la cantidad de
las mercancias que se especifica no debe excederse ni
reducirse, se permite una tolerancia del 5% en mas o en
menos.

Los libramientos y/o embarques parciales son
permitidos a menos que el crédito contenga instrucciones
en contrario .

Embarques por mar o por mas de un medio de
fransporte pero que incluya transporte por mar efectuados
en el mismo barco y en el mismo viaje no seran
considerados como embarques parciales.
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6.11. FECHA DE VENCIMIENTO
Y PRESENTACION

Todos los créditos deben especificar una fecha de
vencimiento para la presentacidn de documentos para pago,
aceptacion o negociacion .

Los documentos deben ser presentados en o antes de
la fecha de vencimiento.

Si un banco emisor estipula que un crédito es
disponible por un "mes" o por "seis meses" o un periodo
similar, pero no especifica la fecha por la cual se empieza
a contar el plazo, la fecha de emisidn del crédito por el
banco emisor serd considerada como el primer dia desde
el cual se empieza a contar el plazo.

Cada crédito que requiera de un documento de
transporte, debe estipular también un periodo de tiempo
especifico después de la fecha de emision de los
documentos de transporte, durante el cual se deben
presentar los documentos para pago, aceptacién o
negociacion .

Si el crédito no estipula tal periodo de tiempo, los
bancos rechazaran los documentos presentados después
de transcurridos 21 dias contando a partir de la fecha de
emision de_los documentos de transporte.

Si la fecha de vencimiento del crédito y/o dltimo dfa
del periodo de tiempo caé en un dia en el cual el banco,
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esta cerrado, la fecha de vencimiento estipulada y/o Uitimo
dia del periodo de tiempo serd prorrogada para el primer
dia habil siguiente en el cual dicho banco es abierto.

La ultima fecha de embarque a bordo o de despacho,
o de toma de la carga no sera prorrogada.

La palabra "a", "hasta", "de" u ofra con similar
significado aplicada a cualquier fecha en el crédito, se
entenderd que incluye la fecha mencionada. La palabra
"después" se entendera que excluye la fecha mencionada .

Los terminos "primera mitad", "segunda mitad" de

un mes interpretaran respectivamente como "del 1 al 15"
y "del 16 al Gitimo dia del mes".
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6.12. TRANSFERENCIA

Un crédito transferible es un crédito en virtud del cual
el beneficiario tiene el derecho de dar instrucciones al
banco designado para efectuar un pago o la aceptacién, o
cualquier banco facultado para efectuar la negociacién, para
que el crédito pueda ser utilizado en su totalidad o en
parte por uno o mas beneficiarios (segundos beneficiarios ).

Un crédito puede ser transferido (nicamente si éste
es designado expresamente como "transferible" por el
banco emisor.

El banco al cual se le solicita efectuar la transferencia,
no tendra la obligacion de efectuar tal transferencia si no
dentro de los limites y en la forma a la que expresamente
haya dado su conformidad .

Un crédito transferible puede ser transferido solamente
una vez. Y puede ser transferido Unicamente bajo los
términos y condiciones especificados en el crédito original .

El primer beneficiario tiene el derecho se sustituir
con sus propias facturas las del segundo beneficiario, por
importantes que no excedan del tiempo original estipulado
en el crédito.
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C ONCLUSIONES
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CONCLUSION DEL TEMA

En la actualidad los Créditos han ocupado un lugar
muy importante en la economia de los paises, ya que por
medio de ellos podemos contar con los recursos necesarios
para obtener materia prima, materiales, etc., para el
preceso productivo, asi como también para magquinaria y
todo lo que tenga que ver con nuestro giro. De aqui la
"Importancia de las Cartas de Crédito en el Comercio
Exterior”, ya que son muchas las empresas mexicanas que
realizan operaciones con otros paises. Apoyadas en dichas
Cartas de Crédito, podemos decir que son un valioso
instrumento para incrementar el intercambio de mercancias
entre un pais y otro y la actividad econdmica.

Las Cartas de Crédito brindan seguridad tanto al
Exportador en lo relacionado al cobro de su venta, como
al importador en lo relacionado al buen manejo y la
recepcion de sus bienes.

Considerando los aspectos anteriores nos damos
cuenta de que las Instituciones de Crédito proporcionan un
servicio efectivo atraves del cual se pueden obtener los
siguientes beneficios .

— Contar con el Recurso Monetario Indispensable para
la adquisicién .

- Mayor celeridad en cualquier operacion respecto a la
Compra — Venta de bienes.
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— Mayor claridad en lo relacionado a los términos de
venta pactados.

— Homogeneidad respecto a la  reglamentacién
aplicada entre los diferentes paises.

Tenemos la plena seguridad de que en los temas
tratados en el presente trabajo se logra reunir lo mas
sobresaliente respecto a las formas en que se pueden
realizar operaciones con Cartas de Crédito, quienes
intervienen en su realizacién, a que normatividad deben
ajustarse cada una de las partes, la documentacién que se
requiere , de tal manera , que quienes necesitan
informacion  al recurrir a ésta investigacién lograran
encontrar una buena orientacion al respecto.
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CONCLUSION DEL TRABAJOQO

1.— Este trabajo pretende ser cien por ciento practico
de acuerdo a lo que se vive y realiza diarlamente en las
empresas que importan y exportan con regularidad o para
aquellas organizaciones que se inician en este campo.

2.— Este trabajo pretende coadyuvar a maestros y
alumnos con los cambios que vive actualmente el mundo
en todas las esferas : politico social, economico, cultural,
etc., lo que hace indispensable capacitar al personal del
area de comercio exterior de Ilas empresas para mejorar y
eficientar el servicio con sus clientes internacionales .

3.— Consideramos importante este trabajo con motivo
de la inminente firma del Tratado de Libre Comercio con
los Estados Unidos y Canadd, ya que nuestro pais va a
tener un ambiente dinamico en su Comercio Exterior con
estos paises asiaticos y europeos éste mismo Comercio
Exterior, por lo cual confiamos que este trabajo sirva de
guia y orientacion a personas, alumnos y maestros
interesados en la materia .

4.— Consideramos que es necesaric actualizar los
programas en materia de Comercio Exterior, en las
escuelas superiores, y este trabajo podria ser una sencilla
y humilde colaboracién para actualizar dichos conocimientos
sobre todo en el campo préactico.
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GLOSARIO EN TERMINOS DE
COMERCIO EXTERIOR

BANCO CORRESPONSAL .-~ (Banco del Vendedor) Es
el banco que se encarga de notificar y/o confirmar al
beneficiario la aceptacion de la Carta de Crédito.

BANCO EMISOR .~ ( Banco del Comprador ) Es el
banco que abre una Carta de Crédito, por medio de la
cual se obliga a pagarle al vendedor por cuenta y orden
del comprador .

CARTA DE CREDITO.- Compromiso que adquiere
una Institucion bancaria (Banco Emisor) por cuenta de la
firma ( solicitante, importador o comprador ), ante otra firma
( beneficiario, exportador o vendedor) por conducto de otra
Institucion ~ bancaria ( banco notificador ) de pagar
determinada suma o aceptar letras a favor del exportador,
contra la presentacién de determinados documentos y el
cumplimiento de las condiciones estipuladas .

CARTA DE CREDITO IRREVOCABLE CONFIRMADA.—
Este documento constituye un compromiso irrevocable, es
decir, que no puede cancelarse, de pago, no solamente
del banco extranjero que la emite o establece, sino
también del banco local (en este caso un banco mexicano)
que se compromete solidariamente a efectuar al pago
en algunas de sus oficinas.

CARTA DE  CREDITO  IRREVOCABLE  NO
CONFIRMADA .— Este documento constituye el compromiso
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irrevocable que asume un banco extranjero de pagar el
importe especificado en la Carta de Crédito, al recibir en
sus oficinas los documentos respectivos, siempre y cuando
estén extendidos de acuerdo con las condiciones de la
misma .

CARTA DE CREDITO REVOCABLE .- Como su
nombre lo indica, este tipo de Carta de Crédito ofrece una
proteccion o garantia de pago muy relativa, ya que puede
revocarse (cancelarse ) 0 modificarse en cualquier momento,
sin previo aviso al beneficiario, bastando para ello con
que el solicitante pida su renovacion o modificacién al
banco que emite la misma.

CARTA DE CREDITO DE EXPORTACION .— Son
aquellas en las que un banco de determinado pais notifica,
avisa o confrma a una persona ( beneficiario ) que
normalmente se encarga de efectuar la exportacién de la
mercancia .

CARTA DE CREDITO DE IMPORTACION .— Son
aquellas que abre un banco de determinado pais como
medio de pago por las mercancias que normalmente seran
importadas al mismo pais .

C&F (Cost and Freight) .~ Costo y Flete.
CIF {Cost, Insurance, Freight) .— Costo, Seguoro, Flete .

COMERCIO EXTERIOR .- Es aquel que se realiza
fuera de las fronteras de un pais.
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COMERCIO INTERIOR.- Es aquel que se realiza
dentro de las fronteras de un pais.

COMPRADOR .- Es la persona fisica o moral que
acude a un banco al que le solicita la apertura de un
crédito documentario, carta de crédito o crédito comerciai
a favor de su vendedor, para pagar sus compras en el
mercado nacional o sus importaciones del mercado
internacional .

CONOCIMIENTO DE EMBARQUE .~ Es un documento
expedido por el portador o en su nombre y que constituye
la prueba del contrato de transporte, y de que la
mercancia efectivamente se a cargado a bordo del buque.

CREDITO .— Es una transaccidn entre dos partes en
la que una de ellas entrega dinero, bienes, servicios o
titulos valores a ‘cambio de la promesa de un pago futuro
por la otra parte .

EXPORTACION .~ Salida de cualquier mercancia de
un territorio aduanero. '

Ex Works .~ Ex Fabrica .

Ex QUAY.— En el muelle.

Ex SHIP .— En el banco.

FAS.—- (Free Along Side).— Libre al costado del buque.

FOB.- (Free on Board) .- Libre a bordo.
pag.149




FOR FOT.- Libre vagén o camion.

IMPORTACION .— Entrada de cualquier mercancia a
un territorio aduanero .

REEMBARQUE .- Accién material de volver a
embarcar una mercancia ya descargada.

TERRITORIO ADUANERO .— Territorio de un Estado en
el cual las disposiciones de su legislacién son aplicables.

TRANSBORDO .- Traslado de mercancia efectuado
bajo control aduanero, desde una unidad de transporte a
ofra o a la misma en distinto viaje, incluida su descarga a
tierra, para continuar a su destino .

VENDEDOR .- Es quien generalmente exige al

comprador que le pague el importe de la venta con
un crédito comercial a su favor.
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