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PRESENTACION

Ante el crecimiento agi do de i di a procurar ¢l desarrotio del

pafs y en general de la economia, han surgido diferentes tipos de Instituciones, sean estas

del sector piblico o privado, regidas por Ordenamientos Legales, que procuran dar

fi iami a la pequefia o medi p y ir un equilibrio entre los
productores de bienes o servicios y el conjunto de servicios administrativos que ofrecen las

Instituciones Financieras y de Crédito que existen en el mercado nacional.

Por ello, y debido a la necesidad de conocimiento y de percepcidn de las nuevas
actividades financieras que han surgido como producto de las necesidades econémicas a la
que se enfrenta la economfa de nuestro pafs, nace la inquietud de estudiar un instrumento
financiero relativamente nuevo: “El Factoraje Financiero”, que como actividad financiera,
se reglamenta jurfdicamente a partir del 3 de enero de 1990, fecha en la que se publica en
el Diario Oficial de la Federacién, el Decreto por el que se agrega el capftulo Ili-bis,
denominado "De las empresas de factoraje financiero” en la Ley General de Organizaciones
y Actividades Auxiliares del Crédito (LGOAACY); no asf pricticamente, pues desde mucho

antes de esta regulacién, de hecho existia y se practicaba con gran éxito.
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CAPITULO PRIMERO
EL FACTORAJE FINANCIERO
1.1. ANTECEDENTES

Ef momento histérico que marca ¢l inicio de 1a actividad del factoraje, aiin no ha sido
determinado con precisién por los autores, pero existe unanimidad para manifestar que en
sus principios esta actividad no se ajustaba al concepto y funcién que cumple en la
actualidad.

Hay quienes seiialan que los factors, en sus primeras manifestaciones adoptaban la

forma de vendedores ambul que cc ializaban en otras regiones los productos

r ol d

s de los p res y negociantes de las zonas florecientes. Esto permitfa un

raquftico principio de especializacién y fue utilizado por lo general, por lo grandes

propietarios romanos para fa venta se sus productos.

Determinar ¢! origen del Factoraje es prdcticamente imposible; histéricamente

A

S un de la antigua Roma, en donde se definfa un agente que por

cuenta de un tercero realizaba un acto determinado. Dentro del desarrollo del comercio entre
1as colonias americanas y el viejo continente, es necesario designar agentes encargados de

las ventas, custodia y cobra de las mismas.
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Aunque se conocen antecedentes de que surge a partir de la cultura Neobabildnica de
los Caldeos, se dice que a finales del siglo X1V y principios del siglo XV, es cuando cobra
auge por ¢! gran intercambio comercial entre Espaiia, Portugal ¢ Inglaterra con sus colonias

del nuevo mundo.

El factor contemplado como intermediario comercial surge en .Inglaterra a fines del

siglo XV y principios del XVI, en el comercio textil y que los mercaderes de Londres

'
P P

ialmente con las de América. Las empresas textiles de Londres,

al sentir la necesidad de conquistar el mercado americano, enviaron comerciantes a sus

e

principales puertos, mi que

el bre de "factors®, para que se encargaran

de la colocacién de sus productos en 1a plaza.

A medida que los "factors” vendfan los productos enviados desde Londres -y como
otorgaban facilidades para el pago-, se hacfan cargo de los riesgos relativos a la cobranza
y remesaban a Londres el importe total, deducida una comisién suficiente para obtener una

utilidad y cubrir posibles quebrantos por créditos incobrables.

Los cc it y 0s ingl encargaron a sus “factors”, que vendieran

a personas resp f i Esta fuc la causa que

impulsé a los "factors” a reunir gran acopio de experiencia y de datos relativos a la situacién

econémica de sus clientes. Esta informacién no podfa ser transmitida con rapidez a los

£

y ureros europeos, por lo que los “factors™ se vieron en Ja necesidad
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de asumir los riesgos de sus decisiones crediticias, sufriendo las pérdidas en el caso de que

no fueran capaces de cobrar el importe de sus ventas a crédita.

En adelante, la mayor responsabilidad de los “factors” se traducird en mayor
independencia, tendiendo a desaparecer la funcién de meros representantes, para convertirse

en agentes independientes auxiliares del comercio en general.

Ademis, los "factors" agregaron a los servicios que ya venfan prestando, uno que con
el transcurso del tiempo, se convertirfa en su funicién distintiva con respecto de los demds
auxiliares del comercio; este servicio fue la prdctica de hacer préstamos y adelantos a sus
principales en el extranjero, bajo la garantia de la mercancfa en su posesién. Es el primer

momento, en que el "factor” deja de ser un auxiliar y representante del fabricante inglés,

para convertirse en financiador, otorgando pré: y adel a sus cli
La esencia del factoraje que se conoce 1 provi de Ja revolucién
industrial (siglo XVIII) en Inglaterra, con la ¢ bid: idad de ampliar los mercados

ante los fuertes incrementos de la produccién de la industria textil, sc busca contratar un
agente que mcdiante una comisién se responsabilice de la solvencia de compradores en

regiones lejanas.

Este tipo de representacién que generd al agente importantes ganancias, le permitieron

financiar a los productores, a efecto de incrementar la produccién y, por consiguiente, las
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ventas. Era en este momento cuando se incrementaba el desarrollo del comercio y cuando
los comerciantes expedian un nimero superior de mercaderfas con destino a otras tierras.
Asf, los comerciantes londinenses, sobre todo en exportacién, se convirtieron en cauce de

salida para la mayorfa de los productos de toda Inglaterra.

A lo largo de la era colonial norteamericana, en el siglo XVII, el término "factor”
fue utilizado con profusién para designar a un agente personal y conocido que se ocupaba
de los intereses financicros locales, en uno o varios negocios, cuya oficina principal se
encontraba al otro lado del Océano. Se trataba de comerciantes que realizaban unos servicios

especializados y que venfan a cubrir la idad de la colonizacién de nuevos y grandes

territorios, planteada en razén de las grandes di: ias y dificultades de Ja ¢ icacién

para las operaciones comerciales.

Los "factors” vendfan los productos de los comerciantes de las colonias sobre la base

de comisién y a su vez vendfan mercancia en el C io colonial a través

de sus factars de las colonias; su funcién no concluia aquf, porque ademds informaban a sus
clientes sobre los precios, periodos mds favorables y sobre todo fo que hiciera referencia a

los compradores. Se convierten asf en un consej confidencial y m4s adel en

intermediario y agente financiero al anticipar dinero sobre las mercancfas recibidas y asumir

el riesgo en la eventualidad de que fuerarf incapaces de cobrar los productos vendidos.

La designacién "factoring™ y su traduccién "factoraje" es comprensible tan sélo a la
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1uz de la forma en que se origina este tipo de operacidn, pues deriva del hecho de que los

fabricantes ingl nombraban f; en los Estados Unidos de América para vender sus

productos, y les pedfan que asumieran el riesgo por el crédito otorgado y, posteriormente,
el otorgamiento de anticipos sobre las mercancfas que tenfan en su poder y las cuentas por

cobrar. De ah{, la designacién de "factoring”.

Las tradicionales funciones del "factor”, que eran el almacenaje y la venta de

productos europeos, perdieron interés para los fabricantes americanos, porque éstos estaban

en posibilidades de al y lizar dir sus productos; por lo tanto, et
“factor" ya no fue mds requerido para lo que habfa sido su principal funcién: la venta de

mercancfa.

Fue entonces que los factores para sobrevivir tuvieron que complementar las
funciones que habfan venido realizando con los nuevos requerimientos que les formulaba la

economfa estadounidense, "Y e¢s en este momento en que las operaciones del factor

tradicional o europeo

y surgi6 el factoring modemio, tal y como lo conocemos

actualmente”.’

Con el fin de estar a fa altura de las circunstancias y en situacién de satisfacer las

necesidades solicitadas, los factors personas fisicas, se unieron legalmente, constituyendo

! Enciclopedia Britdnica, Vol. 9, 1964 p. 29



7

grandes sociedades de Factoring y de esa manera surgieron sociedades como: C.A. Auffmordt

& Co,, Century Factors Inc., Comercial Factors Corporation, Nubshman Factors Corp., etc.

Cuando Henry Ford revolucioné el sistema americano de manufactura y desaté la
primera produccién en masa de la historia, también creé un gran problema: ;Cémo dar al

americano con ingresos medios el poder de comprar esos productos?.

La solucién consistié en e! sistema de compras a plazos y de esa manera, la gran
mayorfa de los consumidores podfan adquirir cualquier producto y usarlo por el tiempo que

fuera, mientras estuvieran pagando por él.

Ante esta nueva situacidn, las Compaiifas de Factoring adoptaron el sistema de pago

a plazos, adelantando fondos al fabricante y teniendo como garantfa la obligacién de pago

del idor, gencral de da en una factura. Al comienzo de este siglo, las

Sociedades de Factoraje asumen el método de operacin que actualmente conocemos.

El facioraje modemo, que se distingue del tradicional u “old line", por
procedimientos como la compra de cuentas por cobrar, por ¢l adelanto de fondos otorgado
al cliente, con garantfa en la obligacién de pago del consumidor y por su expansién a

diversos ramos, ademds del textil.
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En el affo de 1911 y bajo el "Common Law”, la legislatura del estado de Nueva York

expidi6 "The Factors Lien Act”, decreto en el que se contienen los derechos y obligaciones
de las partes contratantes de Factoring. Esta ley ha sido tomada como base para la

regulacién del factoraje en varios estados norteamericanos.

La figura se introdujo a las prdcticas comerciales en México, en época méds o menos

simuitdnea a la aparicién en nuestro pafs del arrendamiento financiero, si bien con una serie

de ad i que lo dif ian de la figura norteamericana.

En nuestro Pafs surge a mediados de los afios sesenta la primera empresa de

Factoring como parte de la cobertura que realiza a escala lial la cadena estadounid

WALTER E. HELLER OVERSEAS. En sus inicios, Haller de México sélo daba cobertura

de cobranza por ventas procedentes del extranjero.

A partir de la década de los afios setenta 1a Corporacién Interamericana realiza las

primeras operaciones de compra de cartera y f iami lel se crean dos

P

empresas mis que realizan efte servicio y posteriormente surgen otras,



1.2. DEFINICION

La palabra "factor" tiene su etimologfa en el verbo latino "facere” que significa: "el

que hace”; susceptible de miiltiples interpretaciones.

En el siglo XVII los industriales ingleses, en su mayorfa del ramo textil, hacfan
esfuerzos considerables para ampliar su mercado fuera de los Ifmites de Ja isla. A los

emigrantes de las costas (pilgrims) se les ién como (el que hace) esto

es, como "hacedores”. Entre los comerciantes el término se aplicaba iguaimente al
"apoderado con mandato m4s a menos extenso para traficar en nombre y por cuenta det

poderdante”.
La expresién "factor®, en su desarrollo histdrico ha tenido diversas aplicaciones:

a) E! oficial que en las Indias recaudaba las rentas y tributos; en especial,

pertenecientes a la corona, recibfa et nombre de *factor”.
b) La Casa de Contratacién de Sevilla contaba con un “factor”, a cuyo cargo corrfa
1a recepcién de todo el oro, plata y demds metales que {legasen a las Indias y la recaudacién

de impuestos que gravitaban sabre el comercio de ultramar.

¢) El dependiente del Comisario de Guerra o dei Asentista, destinado a la distribucién



de viveres entre la tropa, fue denominado factor de provis

La definicién de "factor” contenida en ¢} artfculo 309 de nuestro Cédigo de Comercio

sefiala: "Se reputan factores los que tengan la direccién de alguna o

P

fabril o comercial, o estén autorizados para contratar respecto a todos los negocios

)

concernientes a dichos establecimientos o , por cuenta y en nombre de los

ios de los mi ", Establ 1 j con la figura del Institor Romano:

piop B

en ambas figuras sc actia en representacién de otro; se encuentran supeditados a la
autorizacién que concede el principal y ambos se encuentran al frente de una negociacién

mercantil ajena.

En la prictica comercial el “factor" recibe el nombre de Gerente o0 Administrador y
puede estar encargado de dirigir toda la negociacién (Gerente General) o sélo de alguno de

sus establecimientos (Gerente de Sucursal).

Doctrinalmente se llaman auxiliares mercantiles a las personas que ejercen una
actividad con el propdsito de realizar negocios comerciales ajenos o facilitar su

conclusién. ?

p.1

? Mantilla Molina, Roberto L. "Derecho Mercantil®, 22a. ed. Ed. Pornia, México 1982.

61
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Al no existir ninguna disposicién juridica que regulara al factoraje, se segufa el
principio de libertad contractual que inspira nuestro ordenamiento jurfidico en materia de

C i y se le draba dentro de la categorfa de los contratos innominados o

atfpicos.

Los autores coincidfan en que el contrato de factoraje se integra dentro del campo del
Derecho Mercantil, puesto que se trata de un contrato de empresa que surge como
consecuencia de las nuevas necesidades econdmicas y que su falta de tipificacién resulla
légica, en virtud del continuo proceso de transformacién de las mismas y de! mds lento
caminar de las instituciones juridicas encargadas de darle contenido dentro del marco general

del Derecho Mercantil.

Ahora bien, conceptuar al factoraje o al factor no ha sido fécil, aiin si se observa que
desde sus inicios, esta figura siempre se ha desarrollado en épocas de prosperidad econémica

que consecuentemente exigen la creacién de ismo: i dindmicos. Por otra

parte, ¢l factoraje no es una estructura simple, que tenga un objeto determinado y por lo
tanto ficil de identificar; mds bien constituye una estructura compleja que comprende la

prestacién de toda una seric de servicios especializados.

El factoraje en México, jurfdicamente habfa sido una estructura ajena y desconocida,

hasta Ja publicacién de su ord i jurfdico dentro de la Ley General de Organizaciones

y Actividades Auxiliares del Crédito (LGOAAC) el 3 de enero de 1990 en el Diario Oficial
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de la Federacién; no asf pricti pues desde mucho antes de esta regulacién, de hecho

existia y se practicaba con gran éxito.

La Enciclopedia Britdnica define al factor como: "una socicdad mercantil que presta

o

a los fabricantes y distribuidores de bienes, determi servicios especializados, relativos

a los aspectos financieros, el crédito, los cobros y la contabilidad", ?

En Meéxico, las empresas de factoraje son las sociedades que tienen por objeto la

adquisicién de los derechos de crédito, dos por las operaci <, i normales,

1i un conj de servicios

de los productores de bienes y/o servicios, p do a los

administrativos consistentes en la gestién y cobranza de dichos derechos de crédito.

La Cémara Nacional de Conscjeros Financieros de Paris, definen al factoraje como:

“La operacién i €n una tr ia de deuda ial de su titular a un

factor que se encarga de efectuar su cobro y que garantiza un buen fin, lo mismo en el caso
de insolvencia provisional como definitiva del deudor mediante la retencién de unos gastos

de intervencién”, *

* Enciclopedia Britdnica. Ob. Cit. p. 29

4 Societé D'Editions Economiques et Financieres. Parfs, Francia 1966.
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C. Gavalda y J. Stoufflet, sefalan que: "el factoraje en su forma més cldsica, es el
pago por el factor a un indusirial o comerciante de las facturas que ellos tienen sobre sus
compradores, mediante la transferencia de los créditos y la entrega de ciertas comisiones

y agios y hace cuestién propia Ia falta de pago eventual de la factura por ¢l deudor”. *

Sergio De Angeli establece que: "es la actividad de una institucién Financiera que

adquiere los créditos derivados de suministros o de la prestacién de servicios, asumiendo

todas las i bencias correspondi a su contabilidad y cobro, sin accién de regreso

sobre el cedente en caso de insolvencia y con notificacién de la cesién del deudor”. ®

Nuestra Legislacién define al factoraje financiero como;

Articulo 45-A fracc, I de Ja LGOAAC.
"Aquella actividad que mediante contrato que celebre la
empresa de factoraje financiero con sus clientes, personas
morales o personas ffsicas que realicen actividades
empresariales, la primera adquiera de los segundos los
derechos de crédito relacionados a proveedurfa de bienes,

de servicios o de ambos”.

* Gavalda Christian y Stouffict Jean. "Le Contrat Dit de Factoring”. Juris Clausseur

Periodique. Paris Francia No. 51 Dic. 1966, p.92

eff.

% De Angeli, Sergio. "El Factoring”. Milano, Italia, 1° de Octubre de 1965, p.1893-1920
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De la definicidn descrita se desprende, como se asentd anteriormente, que el factoraje
debe, siempre, estar respaldado por un contrato celebrado entre la empresa de factoraje y

sus clientes.

Por lo que respecta a la adquisicién de los derechos de crédito, en un sentido amplio,

crédito vale tanto como confianza o equivale a respeto que inspira una persona por sus dotes

morales ¢ incluso, por su posicién econémica.

Desde el punto de vista jurfdico, siguiendo lo sefialado por el maestro Joaquin
Rodriguez Rodriguez, "derecho de crédito representa el aspecto activo de la relacién
obligatoria; esto es, derecho de crédito es la facultad juridica de un sujeto de exigir dc otro
una determinada prestacién. El derecho de crédito como exigencia jurfdica, no hace
referencia alguna al motivo determinante del mismo; puede exigirse un derecho de crédito,
como consccuencia del cumplimicnto de un contrato, como resultado jurfdico de un ilfcito
civil o como consecuencia vinculada a un ilfcito penal”. Por lo mismo, derecho de crédito

nada tiene que ver con crédito. 7

Por lo anterior, se deduce que la empresa de factoraje financiero, a través de la
adquisicidn de los derechos de crédito, se convierte en acreedora de "todo” lo que de ellos

emane, independientemente de la causa que les dio origen.

7 Rodriguez Rodrfguez, Joaquin. “"Derecho Bancario® 3a. ed. Ed. Pornia, México, 1973.
pp. 14-15
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Por lo tanto, el factoraje financiero puede ser definido como: aquella actividad a

d

través de 1a cual, se adquicren los derechos de crédito, g por las op
comerciales normales, de los productores de bienes y/o scrvicios; prestando a los clientes
un conjunto de servicios administrativos, consistentes en la gestién y cobranza de dichos

derechos de crédito.

1.3. CARACTERISTICAS

Como se sefialé anteriormente, el artfculo 309 pdrrafo primero del Cédigo de
Comercio establece que: son factores las personas a quienes corresponde la direccién de

alguna o establecimi fabril 0 ial O estdn autorizados para contratar en

todos los negocios concernientes a los mismos.

La figura del factor tiene dos caracterfsticas: 1a estabilidad y 1a amplitud de su poder;

asf lo sefiala ¢l maestro Rodrfguez Rodriguez. *

“La estabilidad es una nota caracterfstica, porque la representacién que se otorga a

fos factores no concluye por muerte o incapacidad del poderdante, ya que, los poderes

* Rodriguez Rodriguez, Joaquin. “"Curso de Derecho Mercantil” T.I 16a. ed. Ed. Porria,
México 1982, p. 223 y ss.
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concedidos a un factor se estimardn en todo caso, subsistentes mientras no le fueren
expresamente revocados o haya sido enajenado el establecimiento de que estaba encargado”,

conforme lo dispone el articulo 319 de nuestro Cédigo de Comercio.

"La amplitud del poder es también una nota distintiva, porque ¢l Cédigo de Comercio
considera propio de estas figuras que lengan autorizacién para contratar respecto de todos
los negocios concernientes a una empresa, o estén al frente de cllas o dirigiéndola".

Siguiendo con las disposiciones de nuestro Cédigo de Comercio, los factores sélo

pueden traficar o interesarse en neggciaciones del mismo género de las que hicieren en
nombre de sus principales, st estdn autorizados por éstos y en los términos en que

expresamente lo fueren.

Por lo anterior, se puede deducir que, en principio, las empresas de factoraje
financiero son auxiliares del comercio porque, son personas morales que prestan su trabajo
en interés del comerciante, otorgandole al mismo tiempo un beneficio directo, pues le ofrece
Ia administracién y cobranza de sus cuentas por cobrar a ella cedidas, trabajo que se presta

en virtud de un contrato, obteniendo por ello una remuneracién.

Las empresas de factoraje financiero lienen caracterfsticas peculiares que no se

encuadraban dentro de ni de las instituciones jurfdicas p por nuestros

ordenamientos, por lo que, la autoridad al ver su auge las regul6 dentro de la LGOAAC.
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Los servicios ofrecidos por estas empresas son enormemiente atractivos para cualquier
industria, pues su especializacidn constituye un sistema integral, enfocado, entre otros
aspectos, a lograr la mixima eficiencia en el manejo de las cuentas por cobrar, excelentes

andlisis de crédito comercial y servicios financieros.

El factoraje ofrece a sus productores abreviar sus cargas administrativas de trabajo,

acortando sus tiempos, dejéndoles espacio libre para funciones creativas y productivas.

‘Entre la multiplicidad de servicios que prestan, se encuentra el financiero, que para

la mayorfa de los clientes es por mucho, el mds atractivo.

Las empresas de factoraje manejan en forma integral y profesional el crédito y la

cobranza de las

P otorgando los servicios de administracién, custodia

y cobranza. Este servicio consiste en la compra de cartera vigente de las empresas, 1a cual

puede estar representada por contrarrecibos, f: o cualquier otro d que

comprucbe 1a entrega de 1a mercancfa de conformidad.

Con la adquisicién de fa cartera por parte de la empresa de factoraje, ésta abona a
la firma cedente un anticipo, es decir, un porcentaje de las cuentas por cobrar cedidas, y el
restante (tanto por ciento) es reintegradé en el momento de realizar la cobranza, dicha
cobranza deber4 realizarse dentro del plazo que se haya pactado en el contrato; no hay que

olvidar que la normatividad de este servicio se ¢ medi 1a instr i6n de un
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contrato que regula los derechos y obligaciones para las partes, asf como un pagaré por el

monto de la linea. *

1.3.1. EL FACTORAJE FINANCIERO. ;CREDITO O FINANCIAMIENTO?

Al comenzar el estudio del factoraje, surge !a confusién.entre si se trata de un

CREDITO o de un FINANCIAMIENTQ, por lo que, seiialaré lo siguiente:

El Diccionario de la Lengua Espaiiola scfiala que "CREDITO" vienc del latin
creditum que significa "derecho que uno tiene a recibir de otro alguna cosa, comunmente

dinero”. '°

En el campo de las relaciones juridicas se dice que "media el crédito cuando en un
contrato bilateral se deficre en beneficio de una de las partes, el cumplimiento de la

obligacién”,

? Diario e! Financiero, enero 25, México, 1988, p. 61
1° Giorgana Frutos, Victor Manuel. Curso de Derecho Bancario y Financiero. la. ed. Ed.
Pornia, México 1984, p.11

"' Moreno Castafieda, Gilberto. "La Moneda y la Banca de México", la ed. Imprenta
Universitaria, Guadalajara, Jal. 1985. p.141
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En sentido Moral se entiende por "crédito”: "la buena reputacién de que goza una
persona, la consideracién favorable en que es tenida en un ambiente social determinado, sea
por su rectitud, por su habilidad profesional, por su sélida posicién patrimenial, o por las

tres cosas a Ja vez". ?

Siguiendo las ideas de Paolo Greco, la palabra “crédito” en sentido estrictamente
jurfdico, indica en primer lugar, ¢l derecho subjetivo que deriva de cualquier relacién
obligatoria y se contrapone al “débito” que incumbe al sujeto pasivo de la relacién. No
importa cual sea la causa, contractual o extracontractual, onerosa o gratuita, que dé lugar
a la obligacién, ni cual sea el diverso tipo de prestacién obligatoria, en todos los casos hay
un derecho de crédito; aunque el derecho de crédito puede no corresponder una operacién
econémica de crédito, siempre que exista una operacién de tal naturaleza, habrd un derecho

de crédito.

Joaqufn Rodriguez Rodrfguez dice que: "el crédito consiste en la transmisién actuat
de propiedad por el acreedor en favor del deudor para que la contrapartida del deudor al

acreedor se efectiie posteriormente”,

2 Greco, Paolo. "Curso de Derecho Bancario®. Traducido por Radl Cervantes Ahumada.
Ed. Jus, México, 1945. pp.21-35. cfr.

13 Rodrigucz Rodriguez, Joaquin. Ob. cit. p. 11y ss. cff.
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Joaqufn Garrigues: "ciertas definiciones atienden a la etimologfa de la palabra.
Crédito "credere” significa creer, tener confianza y es equivalente a "fides” o fiducia. Desde
el punto de vista del dador del crédito, éste consiste en la confianza que una persona licne
en el cumplimiento de la promesa dada por otro, es decir, en que ese otro (tomador del

crédito) pueda y quiera realizar una prestacign”. '

Es posible considerar como elementos de} crédito, en primer lugar, la existencia de
ciertos bienes, el plazo o duracién de tiempo en que se usardn esos bienes, asf como la
obligacién de restituirlos y generalmente una contraprestacién por el uso de dichos bienes

denominada interés.

El crédito como servicio es prestado fundamentalmente por las Instituciones de
Crédito, cuya funcién es actuar como intermediarias, centralizando primero los capitales
dispersos y redistribuyéndolos luego en operaciones de crédito en favor de quienes necesitan
el auxilio del capital ajeno para producir; esto es, como lo sefiala Borja Martfnez “ja

adecuada transferencia de recursos entre unidades superavitarias y deficitarias”. '

Cuando el crédito es prestado por Instituciones de Crédito, se da la intermediacién

bancaria, misma que el artfculo 82 de la Ley Reglamentaria del Servicio Publico de Banca

' Garrigues, Joaquin. "Contratos Bancarios", Madrid, 1958, p. 35

'S Borja Martfnez, Francisco. "Régimen Jurfdico de la Banca" en el libro “La Constitucién
Mexicana, Rectorfa del Estado y Economfa Mixta”. Ed. Porria, México 1985. p.86



y Crédito define como la captacién de recursos del piblico, medi Ia realizacién

por cuenta propia o ajena de actos causantes de pasivo directo o contingente, quedando el
intermediario obligado a cubrir ¢l principal y, en su caso, accesorios financieros de los

recursos captados.

La intermediacién bancaria la desarrollan las Instituciones de Crédito mediante
operaciones activas o pasivas; las pasivas son aquellas a través de las cuales colectan los
capitales y los concentran en sus arcas, €s decir, el banco se convicrte en deudor de su
cliente y por las operaciones activas el intermediario da salida a esos capitales con los que

ya cuenta, hacia empresas o personas fisicas que lo requieren.

Francesco Messinco dice: "se llaman operaciones de crédito aquellos contratos por
efecto de los cuales, una parte concede a la otra la propiedad de una suma de dinero o
ejecuta prestaciones, en favor de la contraparte, que indirectamente implica un desembolso

de dinero, por un determinado tiempo con obligacién de restitucién del cquivalente, a

término diferido, a cargo de la otra parte, y siempre con una contrap i6n".

Por lo anterior, se puede concluir en que estas operaciones de crédito generalmente
reciben el nombre de operaciones o contratos bancarios, ya sea porque el objeto del contrato

en sf, sélo puede ser realizado por un banco o porque una de las partes contratantes s un

15 Messi F "M I de Derecho Civil y Comercial” E.J.E.A., Buenos Aircs,
1971, p.126
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banco.

Hoy en dfa, el comerciante, sea persona fisica o moral, requiere forzosamente de la
obtencidn de créditos, ya sea para emprender una actividad, ampliar una industria o mejorar

la produccién tratando de obtener una mayor utilidad.

Para ello, el comerciante se ve obligado a buscar FINANCIAMIENTOQ, que como
funcién econémica consiste en proporcionar los fondos que necesitan los comerciantes, en
las m4s favorables condiciones a la luz de los objetivos del negocio, o en otras palabras,

mantener el negocio de fondos sufici para lograr sus metas.

Para las empresas, la funcién de financiamiento es algo mds que la procuracién y
obtencién de fondos, es la efectiva utilizacién de los recursos en las actividades redituables

del negocio.

El factoraje como técnica financiera puede ser definida como la cesién onerosa de
derechos de crédito que hace el cliente (cedente) a la empresa de factoraje, por 1a cual el
cedente tiene derecho a recibir el precio de los documentos cedidos en un plazo
contractualmente determinado y menor al vencimiento de las cuentas o anticipos sobre el

1ad diend 1

precio de dicha cesién, menos una comisién previ ip i

dicha cesién con servicios auxiliares administrativos y contables.
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Por lo que, es fécil determinar que el factoraje tiene un claro y marcado contenido
econdmico y financiero. Lo anterior se manifiesta, en el financiamiento de las ventas, en
cuanto que la empresa factorada (cedente) tiene la posibilidad de que sus ventas a crédito se
conviertan de pago inmediato mediante el precio que les paga la empresa de factoraje al

adquirir los créditos provenientes de aquellas.

Esto significa que la fuente del fi jamiento son las por cobrar, la que es

conceptuada de la siguiente manera:

a) Hunt Williams sefiala: "el volumen principal de las ventas a crédito se hace en
cuenta abierta, es decir, el vendedor lleva un libro sencillo para anotar las abligaciones que
tienen su origen en las ventas y no pide a sus clientes el reconocimiento formal de sus
deudas, ni la entrega de pagarés firmados por ellos; en caso de disputa, cl vendedor cuenta
con el pedido del cliente, copia de la factura de venta y los decumentos de embarque como

evidencia de la validez de la deuda”, "7

b) "En Ia prdctica, se designan asf toda clase de créditos, depésitos, anticipos, etc.,

que no estén representados por pagarés u otra clase de instrumentos formales®. '

" Hunt Williams y Donaldson. "Financiacion Bésica de los Negocios”. Ed. Uteha,
Meéxico, 1982. p.50

'* W.A. Paton. "Manual del Contador". Ed. Uteha, México 1979, p.28
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¢) "Derecho contra un deudor, generalmente en cuenta abierta. Su aplicacién se limita

generalmente a las cantidades no cobradas por concepto de venta de mercancfas y
servicios”. 17

Las cuentas por cobrar son derechos que se registran en el activo de 1a empresa, cuya

realizaci6n es en el corto plazo casi por regla general y se clasifican en:

1. CUENTA POR COBRAR ABIERTA:
Corresponde a Ia venta de un bien o servicio, en donde la constancia principal es la
factura; también puede serlo la nota de remisidn firmada por el deudor, el gontanecibo, el

q

talén de embarque, etc., en donde ap consigl las fsticas de la venta.

2, CUENTA POR COBRAR CONDICIONADA:
Corresponde a Ja venta de un bien o servicio representada por la firma de un
contrato, en ¢l que, ademds de la venta, s¢ pactan anticipos, intereses, gastos de

administracién, fletes, etc.

Py

El factoraje ofrece un f iami dgil, i iato y oportuno, directamente

relacionado con el volumen de ventas de la empresa cedente; en él, los criterios para el
financiamiento son mucho mds flexibles, ya que serd preferida una empresa con grandes

ventas y una reducida cartera vencida, a2 una con gran estabilidad financiera aunque con

' Erick L. Kohler. "Diccionario para Contadores”. Ed, Utcha México 1982, p. 32
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pocas ventas y una cartera vencida proporcionalmente cuantiosa.

Por ello, el factoraje es una forma sana de obtener capital de trabajo, porque es una
recuperacién anticipada de las cuentas por cobrar y no se crea una obligacién o un pasivo
a cargo de la empresa, financieramente ia empresa muestra una estructura mds sana y da

mayor rotacién a sus activos monetarios afectados por la inflacién.

Actualmente, el factoraje se ha desarrollado en gran medida, para satisfacer las
necesidades de empresas productoras de bienes y servicios, y para optimizar los recursos

"

y financieros que intervienen en una de las dreas de mayor sensibilidad de

1a empresa: el capital de trabajo.

El factoraje no viene a suplir otras fuentes de financiamicnto, ya que por sus

peci s6lo viene a pl 1as ya exi: Con éste propdsito las

isticas

empresas de factoraje financiero ofrecen servicios técnicos "altamente” especializados, un
verdadero sistema integral enfocado a lograr la eficiencia del manejo de las cuentas por

cobrar.

Es un sistema integral de apoyo financiero mediante el cual una empresa proveedora

o cedente, cede sus cucntas por cobrar a la emp, de f ije, obteniendo a cambio un

alto porcentaje de efectivo, que normalmente oscila entre un 70 y un 95% de su valor. La

empresa de factoraje a su vez custodia y realiza fisicamente la cobranza, momento en el cual,
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entrega a la emp dente Ia di ia det pc ije que no le 24 al inicio, esto es

del 5 al 30% restante,

Para financiarse por medio del factoraje, la empresa debe tener cuentas por cobrar
para ceder a la empresa de factoraje y ésta las comprard de acuerdo a la calidad de las
mismas; es por esto, que el factoraje cs un sistema integral, ya que debe haber un acuerdo

entre el ced yla emp: de f: je, para estip de cudles empresas estan dispuestas

a vender o comprar cartera, a que precio y a que plazo.

La empresa de factoraje le evita crear un departamento de crédito al cedente o, si por

su naturaleza lo tiene, viene a pl lo. La i igacion sobre la solvencia y

moralidad de los compraderes le proporciona una evaluacién especializada, en un plazo
razonablemente breve, sobre los Ifmites de crédito de cada comprador. Para ello, también

es valiosa la experiencia de pago que se ticne con una diversidad de compradores.

1.4. FIGURA ACTUAL DEL FACTORAJE FINANCIERO.

En primer lugar, se trata de una Organizacién Auxiliar del Crédito; el anfculo tercero
de Ia Ley General de Organizaciones y Actividades Auxiliares del Crédito (LGOAAC)

establece:
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“Se consideran Organizaciones Auxiliares del Crédito las siguientes:

V. E de F: je Fi iero..."

Lo anterior, se desprende del Decreto por el que se reforman, adicionan y derogan
diversas disposiciones de la Ley General de Organizaciones y Actividades Auxiliares del

Crédito, publicado en el Diario Oficial de la Federacién el 3 de encro de 1990.

No hay que olvidar que las empresas de factoraje deben constituirse conforme a la
Ley General de Sociedades Mercantiles y que s requerird autorizacitn de la Secretarfa de
Hacienda y Crédito Piblico para su constitucién y operacién; esta autorizacién podrd scr

otorgada o dencgada discrecionalmente por dicha Secretarfa o por la Comisién Nacional

Bancaria cn su caso, segiin la apreciacién sobre la col iencia de su establecimi y serdn
por su propia naturaleza intransmisibles. Dicha autorizacién deberd publicarse en el Diario
Oficial de la Federacién, asf como las modalidades de la misma. El artfculo 8 de la
LGOAAC dispone que las sociedades que se autoricen para operar como Organizaciones
Auxiliares del Crédito, deberdn constituirse en forma de Sociedades Anénimas, de capital
fijo o variable, organizadas conforme a la Ley General de Sociedades Mercantiles. La

LGOAAC regulard sus caracterfsticas de organizacién y funci iento que serdn aplicabl

sadad 11
1

iles, se reputan cc i , por lo que, realizan

Dado que son

actos de comercio. Es importante establecer que se trata de un acto de comercio y para ello

debemos considerar lo estipulado por los articulos 30. y 75 del Cédigo de Comercio: "se
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reputan en derecho cc i las iedades constituidas con arreglo a las leyes

iles; las sociedad j o las ias y sucursales de éstas, que dentro del

territorio nacional ejerzan actos de comercio”.

La Ley repula actos de comercio "los cheques, letras de cambio o remesa de dinero
de una plaza a otra, entre toda clase de personas; los valores y otros titulos a Ja orden o al
portador y las obligaciones de los comerciantes, a no ser que se¢ pruebe que se derivan de

una causa ajena al comercio®.

1.4.1. MECANICA DE OPERACION

Como se ha blecido, ¢! en la compra de cartera vigente de las

)

empresas, la cual puede estar representada por contrarrecibos, facturas o cualquier otro
documento que compruebe la entrega de mercancfa de conformidad; por lo que, es menester
seiialar cudl y cémo es la mecdnica de operacién del factoraje financiero, para establecer si
es O no una institucién confiable que ofrece a sus clientes una recuperacién pronta de sus

ingresos, para ser utilizados en Ia obtencién de capital de trabajo.
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La empresa de factoraje a través de su actividad realiza dos tipos de funciones:

1. Funcién financiera:

dal

Compra de papel comercial, 1o d o simp hace >s sobre ventas futuras,

previa garantfa; y

2, Funcién de servicios especializados:

a) consultoria, andlisis de crédito, i imp i6n de

métodos, etc;
b) servicios administrativos en todas sus gamas, y

¢) servicios contables.

La empresa prospecto p. la d de 1fnea. de la informacidén

legal y f i para su se efectiia una revisién inicial a la empresa cedente
con ¢l propésito de determinar la rotacién real de la cartera a ceder y algunos aspectos

contables, de acuerdo a la informacidn financiera que proporcioné.

Una vez autorizada la ifnea, se formaliza la operacién, mediante la firma del contrate

normativo y el pagaré.

20 Motilla Martinez, Jesis. "El Factoring dentro del marco tradicional del Crédito en
México". Revista Juridica No. 13, Universidad Iberoamericana, México 1981, p.8
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En términos més reales, para iniciar con esta operacidn, ¢l empresario {comerciante),
cn esta etapa llamado PROSPECTO, sélo requiere llenar una solicitud de Linea de
Factoraje, con la empresa de factoraje de que se trate, deberd anexar los documentos y datos

que ésta le requiera, que por lo general son:

1) Documientacion contable que acredite la situacidn financiera del prospecto.

2) Escrituras piiblicas:

a) constitutiva,

b) de transformacién de las empresas a su situacién vigente, al momento de solicitar los
servicios del factoraje,

¢) poderes para actos de dominio, ya que la operacién de factoraje financiefo, consiste

en una t isién de la propiedad de los de crédito, que constituyen una parte

del activo circulante de la empresa,
3. Es muy imporlante que entregue una lista de los clientes que desea vender, ya que, el
factor depende, para cobrar, del criterio con que el empresario sclecciond a  sus

clientes (compradores).

Es menester sefialar que, guicn contrate con la empresa de factoraje, es decir, el

T legal de la emp d deberd contar con un poder otorgado por ésta, ya
sea general o especial para realizar operaciones de factoraje con facultades suficientes para

realizar actos de DOMINIO, ya que la operacién de factoraje es, en esencia, una operacién
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de compra-venta de derechos, de ahf que sean necesarios tales poderes para comprometerse

a firmar los contratos respectivos.

Una vez que la solicitud de je se ha recibido, con toda la documentacién

nccesaria, se presenta a alguno de los diversos comités que llevan a cabo las empresas de

factoraje, donde se determinard la viabilidad de la operacién.

En los diversos comités que se llevan al cabo para la autorizacién de la solicitud de
1a Linea de Factoraje del prospecto sé toma en cuenta entre muchos otros aspectos, los
siguientes: la calidad de la cartera, la calidad del producto, polftica sana de ventas, rotacién
de 1a cartera, distribucién geogréfica de los compradores; importe de devoluciones, rebajas
y descuentos; importe de las ventas, mimero de facturas, seriedad en las entregas, ventas

crecientes, competitividad de su producto, prestigio en que se desenvuelve el solicitante,

experiencia en el ramo, sol iay lidad, di i de la admini ién, polftica sana
de capitalizaci6n, actualizacién de activos fijos, polftica de proteccidén contra riesgos, politica

de compra, polftica de pagos a proveedores.

El servicio de administracién comprende ia seleccién y andlisis del crédito de los
1i de fa emp cedente, siguiendo criterios basados en la solvencia, liquidez y
conveniencia del otorgami del crédito; imp! ién de nuevos métodos para una mejor

documentacién de los créditos otorgados a clientes, asf como la recuperacién de la cartera

vencida,
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Las empresas de factoraje financiero ofrecen a los cedentes Ia opcidn de contar con

el personal itado profesional para desarrollar las funciones que hasta esc

> viene d do el perscnal del propio cedente, con lo cual, la empresa de

factoraje obtienc las ventajas, entre otras, de contar con personal especializado para la
seleccién y andlisis de crédito de los clientes, documentacién de créditos otorgados para la
empresa y recuperacién de cartera, que de otra manera, si la empresa prospecto pretendiera

P

a los mi. p foni le resultarfa demasiado costoso.

La aprobacién de la Lfnea de F: je y sus diciones, son i

informadas al PROSPECTO; una vez aceptadas por éste, se procede a claborar y firmar el
CONTRATO NORMATIVO (llamado asf por el medio en que esta actividad se
desenvuelve); este contrato es el instrumento juridico, que en el transcurso generalmente de
un afio, regula las relaciones del ahora CEDENTE y la empresa de factoraje; en él se
establecerdn Ias bases de operacidn, obligando a las partes a celebrar una seric numerosa e

indefinida de contratos de cesién. Por el hecho de firmar este contrato, la empresa de

fz je adquiere 1a obligacidn de respetar la Linea de Factoraje por el periodo del contrato,

Y

siempre que el Cedente cumpla con las estipulaciones sefialadas en el mismo. En este
contrato no se adquiere ni transmite la propiedad de las cuentas por cobrar, todo ello surgird

en la firma de los contratos especficos de cesién.

Al ceder sus cuentas por cobrar, el cedente elimina el riesgo que el manejo de

documentos implica, asf como los costos administrativos inherentes a esta funcién; det mismo
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modo, elimina de su contabilidad una parte importante de sus cuentas deudoras, cuentas y
documentos por cobrar, para sustituirla por una sola: la de Ia empresa de factoraje quien le

ha comprado sus créditos. Con ello, la contabilidad del cedente se simplifica enormemente.

1.4.2. LA CESION DE DERECHOS Y EL CONTRATO DE CESION

La operacién de compra-venta de las cuentas por cobrar se realiza en México a través

de la figura jurfdica de la CESION DE DERECHOS.

Ceder gramaticalmente significa dar o transferir.

La CESION DE DERECHOS, es un acto (contrato) en virtud del cual el comerciante

1

(cliente, empresario o t ite los

q t

que tiene a cargo de sus clientes,

llamados "COMPRADORES", a la empresa de factoraje.

El maestro Gutiérrez y Gonzdlez define a la cesién como “el acto de transferencia de
una cosa de un derecho y que habrd cesién siempre que una persona transmite a otra un

derecho de cualquier fndole, real, personal o de otro tipo”. #

2 Gutiérrez y Gonzdlez, Emesto. "Derecho de las Obligaciones”, 6a. ed. Ed. Cajica.
Puebla, México, 1987. p. 993
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Se ha clasificado a la cesién de dos maneras:

a) Cesidn de derecho real; y

b) Cesién de derecho personal o de crédito. Esta es la que nos ocupa, que se define como
un acto jux{dico.dcl tipo contrato, en virtud del cual un acrecdor (cedente), transmite los

derechos que tiene respecto de su deudor, a un tercero (cesionario).

El articulo 2029 del Cédigo Civil determina que "habrd cesién de derechos cuando

el acreedor transfiere a otro los que tenga contra su deudor.

Siguiendo con la ideas del maestro Gutiérrez y Gonzidlez, se observa que la cesién
se regula no tanto por normas especiales que la ley sefiala para ella, sino también sc rige
principalmente por las reglas del contrato cuya apariencia asume, es decir, en virtud de que
1a cesi6n es un contrato a través del cual se regulan los derechos y obligaciones, tanto del
cedente como del cesionario, debe atenderse el acto que le da origen; esto es, si proviene
de una compra venta, de una donacién, o en nuestro caso, de un contrato de factoraje

financiero.

Es un contrato cuya utilidad permite una extensa aplicacién, toda vez que permite al
cedente y al cesionario, obtener ventajas pecuniarias sin perjudicar al deudor, tales como:
al cedente le permite obtener anticipadamente el importe de su crédito cuando es a plazo y

al cesionario le permite invertir su dinero en una operacién que le puede producir intereses
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ventajosos, asf como el obtencr los derechos por una suma inferior al monto real de los

mismos.

St aplicamos !a cesién de derechos al campo del factoraje financiero, observamos que,
para que la empresa de factoraje pueda aceptar o finarciar las cuentas por cobrar del

cedente, es necesario que dstas scan cesibles y vigentes, es decir, que se trate de créditos que

se puedan cobrar, que no se hayan extinguido, adem4s, ¢l ced estd obligado a

1a existencia y Jegitimidad del cré&dito, as{ como la solvencia del deudor.

La operacidn del f: je cs sencilla: las cuentas por cobrar son listadas

en papelerfa prop a la ceds 1i por la empresa de factoraje, misma que

consta de:

1. El contrato de cesi6n. En el que consta el nimero de cesidn, la fecha en que ésta

se realiza, el niimero de relaciones que se adjuntan a la cesién, el importe de la misma, asf

como las declaraciones y a las que se tanto la de factoraje coma
la cedente; debe ir firmado a su vez, por dos testigos y se deberdn anexar las personalidades
de las partes contratantes. Estc contrato se certifica ante Corredor Puiblico autorizado por Ja

Secretarfa de Comercio y Fomento Industrial (ver anexo 1).

2. Los anexos donde se¢ describen las cuentas por cobrar, acompariados de toda la

documentacién comprobatoria de la existencia y legitimidad de las mismas, es decir, de los
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documentos mercantiles tales como pedidos, facturas, contrarrecibos, notas de remisién o
embarque, titulos de crédito u otros documentos que conforme a las leyes, comprucben la
existencia de créditos cesibles o negociables, d¢ COMPRADORES previamente acordados

(ver anexo 2).

En razén a las operaciones que efectia y en cumplimiento de su objeto social, se
originan en favor de la empresa Cedente créditos a cargo de sus clientes, mismos que como
se asenté anteriormente, se denominan COMPRADORES; al contratar los servicios del
factoraje, se obliga a celebrar contratos de cesién de derechos, mediante los cuales

transfieren los derechos de cobro a favor de éste.

Ahora bien, para efectos del factoraje, CREDITO serd cualquier cantidad a favor de
Ia Cedente que se derive de las operaciones que conforme a su objeto social realice y que
no sean pagados por el COMPRADOR al momento cn que se reciban éstos, cualquiera que

sea 1a forma en que se documenten.

La empresa de factoraje selecciona de la cartera de COMPRADORES aquetlos que

a su juicio reunen las caractetisticas mds col i entre los p o futuros a favor

de la Cedente (cliente). Para realizar la cesi6n, la Cedente deberd entregar a Ja empresa de
factoraje toda la documentacién e informacién sobre los créditos y compradores que
comprueben la existencia de los mismos, asf como el origen, naturaleza, término y

o 1

nes, o 3

otro d que compruebe la situacién financiera, con objeto
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de que la empresa de factoraje pueda llevar a cabo los estudios y andlisis para adquirir el
financiamiento respectivo. Del mismo modo, deberd entregar al momento de celebrar Ta
cesién de derechos, los documentos y datos necesarios para la cobranza, perfectamente
endosados a favor de la empresa de factoraje, conforme lo establezcan las politicas det

mismo.

Es muy importante sciialar que, Ja empresa Cedente deberd entregar una carta a sus

COMPRADORES, cc icindoles que sus ditos han sido cedidos a la empresa de
fi je, no ob la emy de f: je "tendrd la obligacién en todos los casos, a
notificar al deudor (compradores) la cesién de derechos de crédito operado en virtud de un

contrato de factoraje financiero, excepto en el caso de factoraje con mandato de cobranza o

facloraje con cobranza delegada” (artfculo 32-C del Cédigo Fiscal de la Federaci6n).

Por lo que respecta a las garantfas especificas de esta figura, reconocidas por la ley

de Ia materia, s¢ reconocen dos: PAGARES y FIANZAS.

Esto sin perjuicio de cualquier otra garantfa, que la empresa de factoraje financiero

pueda adquirir.

Los pagarés serdn por el total de las obligaciones asumidas por los clientes,
haciéndoles constar en dichos tftulos de crédito su procedencia, de manera que queden

suficientemente identificados. La ley de Ia materia establece que deberdn ser documentos no
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negociables, lo que provoca que el dnico media de isién de estos dc sea la
cesién ordinaria; esto significa que, estos tftulos de crédito, se encuentran limitados en

cuanto a su forma de circulacién, ind; di de no dejar de ser titulos de crédito.

Existen algunos casos, en los que, por cada cesidn de derechos de crédito que el
Cedente realice, adjunta al contrato de Cesién de Derechos y a los anexos del mismo, un
pagaré exclusivamente por ¢l monto de la cesién gue esté celebrando y no por el total de la

Ifnea de factoraje a €} autorizada por la empresa de factoraje.

Por io que se refiere a las FIANZAS, éstas no implican ningtin problema, en cuanto
a su naturaleza o estructura jurfdica, debido a que son otergadas por instituciones

afianzadoras del pafs, que funcionan con apego a disposiciones jurfdicas especificas.

1.4.3. NATURALEZA JURIDICA DEL CONTRATO DE FACTORAJE FINANCIERO

Ahora bien, por lo que respecta a la NATURALEZA JURIDICA DEL CONTRATO

DE FACTORAJE FINANCIERO seiialaré lo siguiente:
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E! artfculo 45-B de la LGOAAC establece: “"Por virtud del

contrato de f: 3je, la emp de factoraje fi iero conviene
con el cliente en adquirir derechos de crédito que éste tenga a su

favor por un precio determinado o determinable, en moneda

1 0 extranj independi de la forma en que se

pague..."

Por lo anterior, se trata de un contrato NOMINADO o TIPICO, es decir, que estd

regulado expresamente por la LGOAAC.

Es un contrato Mercantil, pues versa sobre actos de comercio (artfculo 75 del

Cédigo de Comercio),

Es formal, pues el articulo 76 de la LGOAAC ecstablece que fos contratos que
utilicen las organizaciones auxiliares del crédito, sélo podrdn ser utilizados cuando los
modelos correspondientes hayan sido previamente awtorizados por la Comisién Nacional

Bancaria.

Es un contrato bilateral o sinalagmdtico, ya que las partes se obligan

recfprocamente, desde el momento de celebrar el contrato.

Es un contrato principal y definitivo, que puede existir por sf, surte plenamente sus
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efectos y tiene un fin propio, independientemente de los demds es auténomo.

Se trata ademds, de un contrato oneroso y conmutativo: oneroso porque en él se
establecen derechos y gravamenes recfprocos, se obtiene el precio de recibir la cosa (derecho
de crédito) y se cumple con el gravamen de entregar el precio; es conmutativo porque las

prestaciones que se deben las partes son ciertas desde el momento mismo en que el contrato

se celebra.
En el contrato de je fi iero, se blece 1a tr isién de los derechos de
crédito, por un precio determinado o deter ble, en d ional o extranjera,

independientemente de la fecha y forma en que se pague.

Es real, pucs se perfecciona con la entrega de la cosa (los derechos de crédito del

cliente).

Es un contrato instantdneo, es decir, se perfecciona y se cjecuta en un sélo
momento; se transmiten los derechos, se paga el precio y se logra {a plenitud y eficacia del

contrato: se cumple de inmediato.

En funcién de su objeto, implica una "obligacién de dar": el cliente ticne la
obligacién de darle los derechos de crédito a la empresa de factoraje, por lo que ésta se

obliga a pagarle el precio.
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En las obligaci de dar, se

juiere que la parte que se obliga a dar, sea titular

del derecho con relacién a la cosa para tr itirla. Para la celebracién del contrato de
factoraje, como se asent$ anteriormente, es requisito indispensable que existan poderes con
facultades suficientes para actos de dominio, pues los derechos de crédito forman parte del

activo circulante de las empresas.

Se le ha considerado como un contrato de adhesién, en virtud de que sus cldusulas

son previ determinad y prop por uno de los contratantes: la empresa de

factoraje.

La Ley Federal de Proteccién al Consumidor en su artfculo 63, describe al contrato

de adhesién como: “"aquel cuyas cldusulas fueron redactad il 1

por el

proveedor, y la contraparte no luvo oportunidad de discutirlas, asi como los demds

d 1at

J dos por los proveed para-uso en sus transacciones mercantiles y que

todas las cld

rijan la prestacién del servicio o la operaci6n, aiin cuando no ¢

&

normales de un contrato”.

En una opinién muy personal, considero que no es asf en todos los casos, existen
excepciones muy marcadas, por lo que encuadrar al contrato de factoraje de esta manera,
crea mucha polémica, ya que, si bien es cierto, cada empresa de factoraje tiene sus propios
"métodos” o mecdnicas de contratacidn, que van desde ¢l cliente hasta el monto de Ifnea que

se le va a autorizar. Es ilégico pensar que la empresa de factoraje se va a valer de ésto para
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disponer cldusulas contrarias o perjudiciales a los intereses de los usuarios, pues estos no

tomarfan ¢l servicio; ademds, no hay que olvidar que los de las org;
auxiliares del crédito deben ser previamente autorizados por la Comisién Nacional Bancaria,

1o que brinda una mayor seguridad para ambas partes.

Un punto muy imporiante que se debe destacar, es que el contrato de factoraje es

considerado por 1a LGOAAC como tftulo ejecutivo mercantil:

“El contrato o documento en que se hagan constar los créditos que otorguen las
organizaciones auxiliares del crédito correspondientes, asf como los documentos que
demuestren los derechos de crédito transmitidos a emnpresas de factoraje financiero,
notificados debidamente al deudor junto con la certificacidn del estado de cuenta, serédn titulo

M,

ivo i, sin necesidad de rec

)

de firma ni de otro requisito alguno”

(artfculo 48 LGOAAC).

La Corte ha definido la naturaleza cjecutiva de este p dimiento en los si

términos:

“El juicio ejecutivo mercantil, de acuerdo con la téenica procesal, persigue el
propésito de obtener el pago inmediato y Hano del crédito demandado, o bien, que se
pronuncie una sentencia condenatoria de los bienes que aseguren el pago del citado crédito,

y no puede sujetarse dicho fallo a la condicién de que 1a acreedora entregue las garantfas del
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crédito para que proceda a efectuarse el remate, toda vez que esta condicidn ademds de no
estar apoyada por precepto legal que asf lo disponga, contraria la naturaleza del juicio

ejecutivo que impone al juzgador dictar su ia con puntos lutivos que d

de inmediato al pago de las prestaciones reclamadas y de no hacerlo, el remate de los bicnes
otorgados en garantfa o sccuestrados segin el Cédigo de Comercio. De acuerdo con la
debida interpretacién de este Cédigo, ¢l deudor debe efectuar el pago llano del crédito
demandado u oponer excepciones, y de no hacerlo asf, debe ser condenado al cumplimiento
de la obligacién de pago y al remate de los bienes, puntos resolutivos que no pueden
someterse a la condicién de que el acreedor entregue las garantfas convenidas por las partes

celebrantes en el contrato base de la accién", #

1.4.4. MARCO LEGAL

Para emp con la regl ién jurfdica de! factoraje financiero en México, cs

necesario, en primer lugar, sefialar que et “Sistema Bancario Mexicano” ha sido considerado
como aquél que estd formado por las instituciones de crédito y por las autoridades de

inspeccidn y vigilancia.

2 Marabak Vela, José: Amparo directo; en L. Carlos Ddvalos Mejfa: "Titulos y
Contratos de Crédito, Quicbras". Ed. Harla, México, 1984, pp. 499-500.
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No es sino a partir de julio de 1990, que el articulo 3o. de la Ley de Instituciones de
Crédito (LIC) sefiala por primera vez, lo que es el sistema bancario mexicano, lo que a la

letra dice:

ARTICULO 3°.- E! Sistema Bancario Mexicano estard integrado por el Banco de México,
las instituciones de banca muluple las msmucmnes de banca de desarrollo, el Patronato del
Ahorro Nacional y los fidei [+ idos por el Gobiemo Federal para el
fomento econémico, as{ como aqucllns que para el desempeiio de las funciones que la ley
encomienda al Banco de México, con tal cardcter se constituyan.

Por lo que sc¢ refiere al Sistema Financiero Mexicano, el maestro Miguel Acosta
Romero sciiala: "no hay estrictamente una definicidn legal, de lo que se deba considerar

como tal.,.". ®

En la exposicién de motivos de la Ley Reglamentaria del Servicio Publico de Banca

y Crédito de 1985, se conceptud al Sistema Financiero Mexicano de }a siguicnte manera: “en

Ia actualidad el sistema fi iero se ra integrado bési por las i

de crédito y los intermediarios financieros no bancarios, que comprenden a las compaiifas

doras y afianzadoras, casas de bolsa y sociedades de inversién, asf{ como las

organizaciones auxiliares del crédito”.

 Acosta Romero, Miguel. "Derecho Bancario”, 4a. ed, Ed. Porriia, México, 1991 pp.
175-176
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a) CONSTITUCION POLITICA DE LOS ESTADOS UNIDOS MEXICANOS

Es por todos conocido, que dentro del Programa de Modernizacién del Estado, el
Presidente de los Estados Unidos Mexicanos, Lic. Carlos Salinas de Gortari, propone
cambios a la Conslitucién y a la Ley de Instituciones de Crédito a fin de restablecer el
régimen mixto en la prestacién de servicios de banca y crédito.

El cambio constitucional consisti6 fi en derogar el parrafo quinto del

artfculo 28 de la Constitucién Polftica de los Estados Unidos Mexicanos, que a 1a letra decfa:
"Artfculo 28. En los Estados Unidos Mexicanos quedan prohibidos los monopolios,

las précticas monopélicas, ...

Se exceptiia también lo previsto en la primera parte del primer pdrrafo de este artfculo
no indicdndose )a prestacién del servicio piblico de banca y crédito. Este servicio serd

prestado exclusivamente por el Estado a través de instituciones, en los términos que

W 1a correspondi ley regl ia, la que también determinard ias garantfas que

protejan los intereses del piblico y el funcionamiento de aquellas en apoyo de las polfticas
de desarrollo nacional. El servicio pdblico de banca y crédito no serd objeto de concesién

a particulares...”

Dicha reforma, se publicé en el Diario Oficial de la Federacién del 27 de junio de

1990, que en su parte medular establece:
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"ARTICULO PRIMERO.- Se deroga el pirrafo quinto del Articulo 28, de la constitucién
Polftica de los Estados Unidos Mexicanos.

ARTICULO SEGUNDQ.- Se modifica y adiciona el inciso a) de la fraccién XXXI del
apartado A del Artfculo 123 de la constitucién Polftica de los Estados Unidos Mexicanos
para quedar como sigue:

Artfculo 123 .
A.

a) Ramas industriales y gervicios.
2L e,
22. Servicios de banca y crédito.

ARTICULO TERCERGO.- Se reforma la fraccién XIII bis del apartado B del Artfculo 123
de la Constitucién Polftica de los Estados Unidos Mexicanos, para quedar como sigue:

Articulo 123 ..
B.

mnmslracnén
dehca Fedcra] que formen parte del sistema
bancario mexicano regirin sus relaciones
faborales con sus trabajadores por lo

_ dispuesto en el presente apartado,

TRANSITORIOS

ARTICULO RIMERO.- El presente decreto entrard en vigor al dfa siguiente de su
publicacidn en el Diario Oficial de la Federacidn.

ARTICULO SEGUNDO.- En tanto se expiden las nucvas normas aplicables, las
instituciones de banca y crédito y las sucursales en México de bancos extranjeros que cuenten

con concesidn del Gobiemo Federal conti ri] por las disposiciones legales y
reglamentarias vigentes.

México, D.F., a 26 de junio de 1990..."
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Por lo que respecia a la nueva Ley de Instituciones de Crédito, sefialaré que fue
aprobada por el Congreso de la Unidn y publicada en el Diario Oficial de la Federacién el

15 de julio de 1990.

b) LEY GENERAL DE ORGANIZACIONES Y
ACTIVIDADES AUXILIARES DEL CREDITO.

El maestro Acosta Romero define a las organizaciones auxiliares del crédito como
"una sociedad anénima sujeta a normas especiales de Derecho Administrativo Mercantil, y
concesionadas o autorizadas por las autoridades hacendarias, para realizar una seric de
actividades que coadyuven en Ja intermediacién del crédito, aunque en particular no realizan

en estricto sentido, operaciones de crédito”. *

Ahora bien, no es sino hasta*1990, que el Gobierno Federal considerd 1a inclusién
del factoraje financiero en la Ley General de Organizaciones y Actividades Auxiliares del

Crédito (LGOAAC), reformé este ord i di decreto publicado en el Diario

Oficial de la Federacién el 3 de enero de 1990, para agregar el CAPITULO III-BIS,
denominado "DE LAS EMPRESAS DE FACTORAJE FINANCIERO" y que rcgula en

los artfculos del 45-A al 45-T.

4 Acosta Romero, Miguel. Ob. cit. p. 696
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El pasado dia 15 de julio de 1993 se publicé en el Diario Oficial de la Federacién el

Decreto que reforma, adiciona y deroga diversas disposiciones de la Ley General de
Organizaciones y Actividades Auxiliares del Crédito; modificdndose disposiciones relevantes

para el estudio del presente trahajo.

De éste modo, y por primera vez, se establecen las actividades que pueden llevar al

cabo las empresas de factoraje, asf como las prohibici a las mi. d 4ndose lo

siguiente:

"ART. 45-A. Las sociedades que disfruten de autorizacién para operar como empresas de
factoraje financiero, sélo podrdn realizar las operaciones siguientes:

1. Celebrar s de f je f i .

1

I1. Obtener préstamos y créditos de instituciones de crédito, de seguros y de fianzas del pafs
o de entidades financieras del exterior, dcsnnados al reahucxdn dc las operaciones
autorizadas en este capitulo o para cubrir de liq r das con su
objeto social;

1. Emitir obligaciones subordinadas y demds tftulos de crédito, en serie o en masa, parg
su colocacién entre el gran piblico inversionista;

IV. Descontar, dar en g [ iar en forma los titulos de crédito o
derechos de crédito provenientes de los contratos de factoraje, con las personas de las que
reciban los financiamientos a que se refiere la fraccién 1l anterior, asf como afectar en
fideicomiso irrevocable los titulos de crédito y los derechos proveni de fos s de
factoraje financiero a efecto de garantizar el pago de las emisiones a que se refiere la
fraccion Il de este articulo;

V. Constituir depdsitos, a la vista y a plazo, en instituciones de crédito del pafs o en
entidades financieras del exterior, asf como adquirir valores aprobados para el efecto por la
Comisién Nacional de Valores;

V1. Adquirir bienes niuebles o inmucbles destinados a sus oficinas o necesarios para su
operacion;
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VIIL Adquinr acciones de sociedades que se organicen exclusivamente para prestaries
servicios, asf{ como para adqumr el dominio y administrar inmuebles en los cuales las

de f: je fi iero, tengan blecidas o bl su oficina principal,
alguna sucursal o una agencia;

VIIIL. Prestar servicios de administracién y cobranza de derechos de crédito;

IX. Las demds que ésta u otras leyes les autoricen, y

X. Las demds operaciones andlogas y que, di reglas de general,
autorice 1a Secretarfa de Hacienda y Crédito P\ibhco, oyendo fa opinién de la Comisién
Nacional Bancaria y del Banco de México.

ART. 45-N. Derogado.

ART. 45-0. Las empresas de factoraje financiero, sin perjuicio de mantener el capital
minimo previsto por esta ley, deberdn tener el capital contable por monto no menor a la
cantidad que resulte de aplicar un porcentaje que no serd inferior al seis por ciento a la suma
de sus activos....

ART. 45-Q. El importe méximo de las responsabilidades a favor de una empresa de
factoraje financiero y a cargo de una sola persona o grupo de personas que, por nexos
patrimoniales o de responsabilidad, constituyen riesgos camunes, no excederd de los lfmites
que determine la Secretarfa de Hacienda y Crédito Publico oyendo a la Comisién Nacional
Bancaria,

ART. 45-R. Las empresas de factoraje financiero deberdn obtener informacidn sobre la
solvencia moral y econémica de los deudores en los contratos de factoraje. En sus decisiones
deberfn tener en cuenta preferentemente lz --suridad, liquidez y rentabilidad de las
operaciones que realicen y deberdn hacer el andlisis de los derechos de crédito que vayan a
adquirir...

ART. 45-T. A las empresas de factoraje financiero les estd prohibido:

1. Operar sobre sus propias acciones, salvo en los casos previstos en la Ley del Mercado de
Valores;

1I. Derogado;

111, Celebrar operaciones, en virtud de las cuales resullen o puedan resultar deudores de la
empresa de factoraje financicro, los directores generales o gerentes gencrales, salvo que
correspondan a préstamos de car4cter laboral; los comisarios propietarios o suplentes, estén
o no en funciones; los auditores externos de la empresa de factoraje financiero; o los
ascendientes o descendientes en primer grado o cényuges de las personas anteriores. La
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violacidn a lo previsto en esta fraccién se sancionard conforme a lo dispuesto en el artfculo
96 de esta ley;

IV. Recibir depdsitos bancarios de dinero;
V. Otorgar flanzas o cauciones;

VI. Enajenar los derechos de crédito objeto de un contrato de factoraje financiero al mismo
cliente del que los adquirid, o a empresas vinculadas con éste o integradas con &l en un
mismo grupo;

VII. Adgquirir bienes, mobiliario o equipo no destinados a sus oficinas. Si por adjudicacién
o cualquier otra causa adquiriesen tales biencs, deberdn proceder a su venta, la que se
realizard, en cl plazo de un afio, si se trata de bienes muebles o de dos afos, si son
inmuebles;

VIIL Realizar operaciones de con oro, plata y divisas...

IX. Adquirir derechos de crédito a cargo de subsidiarias, filiales, ladoras o

de las propias empresas de factoraje financiero, a excepcién de la adquisicién de
instrumentos financieros emitidos por las instituciones de crédito;

X. Derogado;

de los exp

XI. Descontar, garantizar y en general, otorgar créditos
autorizados en esta ley, y

XII. Realizar las demds disposiciones que no les estdn expresamente autorizadas*.

¢) CODIGO FISCAL DE LA FEDERACION

Es importante sefialar lo que establece el Cédigo Fiscal de 1a Federaci6n, en malteria
de factoraje financiero, ya que uno de los temas centrales del presente trabajo es la cobranza

legada o dato de cob , por o que, de no mencionarse este ordenamiento,

quedarfan ideas inconclusas; pero es necesario en primer lugar hacer mencién sobre el
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ordenamiento legal de esta actividad pera después analizar los articulos del Cadigo Fiscal

referente a la cobranza delegada:

La LGOAAC sciiala textuaimente en sus artfculos del 45-H al 45-L, lo siguieme:

Art. 45-H.- "La transmisién de los derechos de crédito a la empresa de factoraje financiero,
comprende la de todos los derechos accesorios a ellos, salvo pacto en contrario”.

Art. 45-1.- "La transmisién de los derechos de crédito a la empresa de factoraje surtird
efectos frente a terceros, desde la fecha en que haya sido notificada al deudor, sin necesidad
de que sea inscrita en registro alguno u otorgada ante fedatario piiblico”.

Art. 45-J.- "El deudor de los derechos de crédito transmitidos a una empresa de factoraje,
libera su obligacién p do al dor original o al dltimo titular, segiin corresponda,

mientras no se le haya notificado la isién. Dicha notificacién se hard por la cmpresa
de factoraje financiero en los términos previstos en el siguiente articulo”.

Art. 45-K.- "La transmisién de los derechos de crédito deberd ser notificada al deudor por
la empresa de factoraje financiero, en érminos de las disposiciones fiscales, a través de
cualquiera de las formas siguientes:

1. Entrega del documento o documentos comprobatorios del derecho de crédito en los que
conste el sello o leyenda relativa a la transmisién y acuse de recibo por el deudor mediante
contrasefia, contrarrecibo o cualquier otro signo inequfvoco de recepcion;

I1. Comunicacién por correo certificado con acuse de recibo, telegrama, télex o telefacsimil,
contraseiiados o cualquicr otro medio donde se tenga evidencia de su recepeion por parte del
deudor, y

111. Notificacién realizado por fedatario piiblico.

La notificacién se tendrd por realizada al expedir los deudores contrasefia, sello o cualquier
signa inequivoco de haberla recibido por alguno de los medios seiialados en el presente
artfculo.

Art. d45-L.- "Cuando las empresas de factoraje financiero den en prenda los derechos de
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crédito que hayan adquirido, dicha garantfa se constituird y formalizard mediante contrato
que deberd constar por escrito, pudiendo quedar como depositario de los documentos
correspondientes, el director general o gerente general de la empresa de factoraje”.

Nuestro Cddigo Fiscal seiiala con claridad lo siguiente:
Artfculo 14.- “Se entiende por enajenacién de bienes:

VIII. La transmisién de derechos de crédito relacionados a proveedurfa de biencs, de

servicios 0 de ambos a través de un contrato de factoraje financiero en el momento de la

celebracién de dicho contrato, excepto cuando se transmitan a través de factoraje con

mandato de cobranza o con cobranza delegada asf como en el caso de transmisién de

derechos de crédito a cargo de personas fisicas, en los que se considerard que existe
idn hasta el ) en que se cobre los créditos correspondientes”.

Articulo 32-C.- "Las empresas de factoraje financiero estardn obligadas, en todos los casos,
a nolificar al deudor la cesién de derechos de crédito operado en virtud de un contrato de
factoraje financiero, cxcepto en el caso de je con dato de cot o factoraje con

cobranza delegada.

Estardn obligados a recibir la notificacién a que se refiere el pdrrafo anterior, los
deudores de los derechos cedidos a empresas de factoraje financiero.

La notificacién a que se reficre este articulo se realizard por cualquiera de los medios
previstos por cl articulo 45-K de la Ley General de Organizaciones y Actividades Auxiliares
del Crédito, dentro de un plazo que no excederd de diez dias a pantir de Ia fecha en que
operd la cesion correspondiente”.

Articulo 84-E.- "Se considera infraccién en la que pueden incurrir las empresas en relacién
a las obligaciones a que se reficren el primer y segundo pérrafos del artfculo 32-C de este
Cédigo, el no efectuar 1a notificacién de la cesién de créditos operada en virtud de un
contrato de factoraje financiero, o el negarse a recibir dicha notificacién”.

Articulo 84-F.- "A quien cometa Ia infraccidn a que se refiere el articulo 84-E, se im).undrd
una multa equivalente al 2% del valor del crédito cedido”.

Aantes de las reformas a la LGOAAC, se podfa decir que las empresas de factoraje

financiero no estaban obligadas a efectuar la notificacién de los derechos de crédito



adquiridos, ya que, el articulo 45-K de la LGOAAC, seiialaba literal “Lat ision

de los derechos de crédito podrd ser...", esto es, era potestativa y no obligatoria, come ahora

se establece,

Ahora bien, toda empresa de factoraje financiero debe efectuar dicha notificacién,
para que las deudas adquiridas a través del factoraje, le sean liquidadas directamente a ella,

y asf evitarse problemas y riesgos innecesarios.

Generalmente, en la mayor parte de los casos, al celebrar el contrato de factoraje
financiero, las partes convienen en que 1a notificacién se estipule en el propio clausulado del
contrato normativo, ya' que, la notificacién a los deudores es un elemento muy importante,
que no se debe dejar pasar por alto; ademds, dicha nuliﬂcat.:idn se contempla dentro de la

propia mecdnica operativa y jurfdica del contrato.

Cuando sc trata de titulos de crédito, la notificacidn resultarfa innecesaria y no serfa

-

requisito ial para el perfecci i de a tr de los derechos de crédito;
es aquf el momento en que se puede apreciar una diferencia entre el endoso de un titulo de
crédito y la transmisién de un derecho de crédito la empresa de factoraje, ya que mientras )

el segundo debe notificarse al deudor para que surta efectos frente a €l y a terceros, el

endoso los produce en forma inmediata, sin requerir notificacién alguna.
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d) CODIGO DE COMERCIO Y
LEY GENERAL DE SOCIEDADES MERCANTILES.

De conformidad con el artfculo 8 de la LGOAAC, las sociedades que se autoricen
para operar como Organizaciones Auxiliares del Crédito, deberdn constituirse en forma de
Sociedades Andnimas, de capital fijo o variable, organizadas conforme a la Ley General de
Sociedades Mercantiles (LGSM); por lo que, debe observarse lo que sefiala dicha Ley en sus

articulos 6, 89 y 91.

DENOMINACION SOCIAL.
La denominacién de las empresas de factoraje financicro debe ir seguida de las

palabras “Organizacién Auxiliar de! Crédito”.

CAPITAL SOCIAL.

La Secretarfa de Hacienda y Crédito Piiblico (SHCP) determinard durante el prirﬁer
trimestre de cada afio, los capitales minimos necesarios para constituir y mantener en
operacién las empresas de factoraje financiero. La propia SHCP dard a conocer las reglas

que para el efecto se dicten.

El 16 de enero de 1991, se publicaron en el Diario Oficial de la Federacién las
"REGLAS PARA LA OPERACION DE EMPRESAS DE FACTORAIJE FINANCIERO",

misrmnas que, a la fecha, siguen en funcidn, para la normatividad del factoraje.
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El capitat ble de las empi de f: je f iero, no podrd, en ningtn caso,

ser inferior al capital mfnimo pagado.

El S de junio de 1991, se publicaron en el Diario Oficial de la Federacién las
“REGLAS A LAS QUE DEBERAN SUJETARSE LAS POSICIONES DE DIVISAS DE
LAS EMPRESAS DE FACTORAJE FINANCIERO"; con estas reglas se pretende que las
empresas de factoraje financiero mantengan una posicién equilibrada de divisas, para que

estas no constituyan un riesgo cambiario significativo en su situacién financiera.

Con fecha 16 de octubre de 1991, se publicd la Circular 2/91 a las empresas de

factoraje del pafs, en donde se resolvié:

"PRIMERA. Las empresas de factorajé que no cumplan con
el capital minimo pagado o con cl capital contable citado, sc
abstendrdn de recibir nuevos fi i de instituciones de
crédito, de seguros y de fianzas de entidades financieras del
exterior, as{ como nuevos financiamientos mediante la colocacién
de tftulos de crédito.

SEGUNDA Las emprcsas de faclomje financicro que obtengan

co ién a lo disp en la regla
anlenor, debcn%n dcposntar el importe de los mismos en el Banco
de México.

TERCERA. El Banco de México podrd autorizar excepciones a lo
dispuesto en esta circular, tomando en cuenta los efectos de la
medida, las condiciones de la empresa de factoraje financiero y
la conveniencia de mantener un sistema financicro estable.
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DURACION
La duracién de la sociedad serd indefinida. Sin embargo, hay sociedades que se
constituyen con un nimero determinado de afios, pero la LGSM en su antfculo 182, prevé
la prérroga de la duracién de la sociedad y senala que ésta, deberd tratarse por la Asamblea
de accionistas, con el cardcter de extraordinaria; toda vez que la duracidn de las sociedades,
es una manifestacién de ]a voluntad de los socios que se constituyen, pero que en un
momento dado pueden modificarla. Procesalmente si no se solicita ia prérroga de la duracién
y ya fenecié el término, procede la disolucién y liquidacién de la sociedad; si la asamblea
autoriza la prérroga de la duracién, se nombra a un delegado para que acuda ante Notario
Piblico a protocolizar el acta e inscribirla en el Registro Paiblico de la Propiedad y det
Comercio. Para que se solicite la prérroga de la vida de Ja sociedad, no hay disposicidn legal
que sefiale quérum determinado, pero el maestro Barrera Graft sefiala que en las Sociedaddes

Anénimas la votacién para la prérroga de ia duracién debe ser undnime.

OBJETO SOCIAL
El objeto social de las empresas de factoraje financiero es al tenor literal de lo
dispuesto por el artfculo 45-A de la LGOAAC, mismo que qued6 especificado con

anterioridad.

LIQUIDACION

La disolucién y liquidacién de las emp de factoraje financiero, se regird por lo

q

dispuesto en los capftulos X y XI de la LGSM, o segtin el caso, por el capftulo I del titulo
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séptimo de la Ley de quiebras y Suspensién de Pagos.

No hay que olvidar que para la constitucién y operacién de las empresas de factoraje
financiero, se requerird autorizacién de la SHCP; dicha autorizacidn serd otorgada

i ional serd i isible y deberd publicarse en el Diario Oficial de la

Federacién.

Este tipo de sociedades, requieren cl permiso que otorga la Secretarfa de Relaciones
Exteriores; deben constituirse ante Notario Piblico, mediante escritura ptiblica y en la misma
forma, se hardn constar sus modificaciones, segin lo dispuesto por los artfculos 5 y 6 de la

LGSM. Cualquier modificacién a la escritura constitutiva, deberd ser aprobada por la SHCP.
Su escritura constitutiva, asf como las reformas a la misma, deberdn ser inscritas en

el Registro Publico de Comercio, de acuerdo a lo estipulado en et artfculo 19 del Cddigo de

Comercio y 260 y siguientes de Ja LGSM.

¢) CODIGO CIVIL

Especif habl. de] ord i en materia civil, por cuanto se refiere

d 1 d, " " d

a {a cobranza delegada, es decir, al ), de cobranza”

=

> lo como un contrato de comisién

y que al, p de f
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b el f je fi jero es un acto de comercio; una

)

(mandato mercantil). Como
sociedad mercantil constituida conforme a las leyes mercantiles, con autorizacién de la
SHCP, para celebrar operaciones de factoraje; dicha autorizacién comprende, ademds, la de
permitirle la empresa de factoraje, que delegue la cobranza al Cedente, a través de un

mandato.

Ahora sabemos, que la cartera debe notificarse, para evitar riesgos innecesarios, no
asf cuando existe un contrato de mandato o de comisidn, ya que, la cobranza la realiza

directamente la empresa Cedente.
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CAPITULO SEGUNDO

MODALIDADES DE FACTORAJE FINANCIERO

La Asociacién Mexicana de Empresas de Factoraje (AMEFAC) informa que los
antecedentes en nuestro pafs son pocos y recientes, a excepeidén de las compras de cartera

efectuadas en la capital de la Repiblica. »

Las primeras empresas dedicadas al factoraje fueron constituidas al rededor de los
ajios sesenta y hasta el afio de 1980, eran sélo tres Jas reconocidas, En el afio de 1986 Ia

actividad del factoraje adquiere gran auge.

Ahora bien, se ha sefialado que no es sino hasta el 3 de enero de 1990 que por
primera vez se contempla jurfdicamente a las "Empresas de Factoraje Financiero” y es
mediante el Decreto por el que se reforman, adicionan y derogan diversas disposiciones de
la Ley General de Organizaciones y Actividades Auxiliares del Crédito, publicado en el
Diario Oficial de Ia Federacién. Por Decreto publicado el 15 de julio de 1993 en el Diario
Oficial, se estructura nuevamente la actividad del factoraje financiero, especificando con

mayor claridad algunos puntos sobre el objeto y las prohibiciones a que estdn sujetas las

2 Martfnez Garrén, Humberto. "Informacién Financiera sobre el Factoraje”; Revista
AMCP de la Contaduria Piblica Mexicana, Querétaro, 1989, p. 37
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empresas de factoraje financiero, asi como la obligacién que

tienen de notificar la cartera a los deudores de las cuentas
por cobrar y, en caso de delegar la cobranza ya sea mediante
un contrato de mandato o©o up contrato de comisién, la

obligacién de elevarlo a escritura puablica.

La expedicién de esta regulacién en la LGOAAC, nacié
como producto de la necesidad que se estd viviendo en el pais
el factoraje venia creciendo y se regulaba por normas
genéricas que no enmarcaban, ni lejanamente su verdadera

naturaleza juridica.

El hecho de normar juridicamente al factoraje, trae
consigo la certidumbre de que, de uno u otro modo es una
actividad creada en beneficio comin, es decir, que los
servicios queofrece son atractivos para cualquier industria,
enfocados a lograr la mixima eficiencia en el manejo de las
cuentas por cobrar; de ahi, que las empresas de factoraje
tiendan a realizar su actividad de diversas formas, buscando
siempre la versatilidad y financiamientos 6ptimos para el
mayor y mejor desarrollo de los clientes, que en definitiva

es el objetivo que persiguen.

Ante esto, surgen diversas modalidades de factoraje
encaminadas a satisfacer las necesidades de financiamiento
por las gque atraviesa la economia del pais, modalidades que a

continuacién se describen:
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2.1. FACTORAJE FINANCIERO CON RECURSO

ART. 45-B. "Por virtud del contrato de factoraje, la emp de f je fi

conviene con ¢l cliente en adquirir derechos de crédito que éste tenga a su favor por un
precio determinado o determinable, en moneda nacional o extranjera, independientemente

de la fecha y la forma en que se pague, siendo posible pactar cualquiera de Jas modalidades

siguientes:

L.

II. Que el cliente quede obligado solidariamente con ¢l deudor, a responder del pago
puntual y oportuno de los derechos de crédito transmitidos a In empresa de factoraje
financiero."

En este tipo de contrato, la Cedente transferird a la emp de fi je, aq
derechos de crédito en los cuales el cedente, serd responsable de la existencia y legitimidad
de los mismos al momento de la transmisién, y deberdn estar libres de cualquier tipo de
gravamen; al convertirse en deudor solidario, responde de la solvencia de los Compradores,
durante la vigencia de dichos créditos o hasta que hayan sido pagados en su totalidad a la

empresa de factoraje.

Aquf, la empresa de factoraje no queda vinculada a obligacidn alguna, ni responderd
por incumplimiento hacia el cliente (devoluciones, produccién de mala calidad, voldmenes

o caracterfsticas distintas a las pactadas, modelos equivocados, entrega extempordnea de la
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mercancfa, etc.), ya que, el Cedente serd solidariamente responsable con el deudor

(comprador).

2.2. FACTORAJE FINANCIERO SIN RECURSO

ART. 45-B. "Por virtud del contrato de f: je, la emp de ije fi iero
conviene con el cliente en adquirir derechos de crédito que €ste tenga a su favor por un

precio determinado o determinable, en moneda nacional o extranjera, independientemente

de las

de la fecha y la forma en que se pague, siendo posible pactar

siguientes:

I. Que el cliente no quede obligado a responder por el pago de los derechos de crédito
transmitidos a la empresa de factoraje financiero, o0..."

En csta modalidad la cedente se desliga de la obligacién de responder por el pago de

los derechos de crédito transmitidos a la empresa de factoraje financiero; sélo responde de

la exi a y legitimidad de {os mi al momento de Ia transmisidn.

Este tipo de contrato se maneja de la misma forma que el anterior en cuanto a forma
operativa, con la tnica excepcién de que aquf, es la empresa de factoraje la que asume el

riesgo de la insolvencia de los deudores en cuanto a los derechos de crédito adquiridos.
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2.3. FACTORAJE CON LINEA DE APLICACION A PROVEEDORES (FAP)

ART. 45-C. seftala: "Previamente a la celebracidn de los contratos de factoraje, las
empresas de factoraje financiero podrdn:
L

II. Celebrar contratos con los deudores de derechos de crédito, constituidos a favor de
sus proveedores de bienes o servicios, comprometiéndose la empresa de factorgje
financiero & adquirir dichos derechos de crédito para el caso de aceptacién de los
propios proveedores".

Esta operacién se refiere a emp. de fz je fi iero que cel contratos

con los deudores de derechos de crédito, a favor de sus acreedores; es decir, la empresa de
factoraje adquiere los derechos de crédito a cargo de los deudores, liquidando su importe a

los acreedores.

En fa préctica, las empresas de factoraje, llevan a cabo una operacidn al tenor de lo
dispuesto en este numeral, que consiste en la celebracién de contratos con los deudores de
derechos de crédito, con la finalidad de que la empresa de factoraje, adquiera de los

4,

pro los dc s en donde consten dichos derechos de crédito, pagdndoles su

precio por anticipado y cobrdndole al vencimiento al deudor, con quien se suscribié el

contrato.

Esla operacién trac consigo, el beneficio del pronto pago para los proveedores,
concedido por su deudor, a través de la celebracién del contrato respectivo, con la empresa

de factoraje financiero, ddndole movilidad al dinero.



2.4. PROMESA DE FACTORAJE FINANCIERO

ART. 45-C. "Previamente a la celebracién de los contratos de factoraje, las empresas

de factoraje financiero podrén:

1. Celebrar contratos de promesa de factoraje, y..."

La promesa cs ¢l contrato preparatorio por el que una o las dos
partes se obligan a celebrar dentro de un cierto plazo, un contrato
futuro cuyos elementos esenciales se determinan al efecto. 2*

El contrato que se promete se llama definitivo, contrato futuro o contrato prometido,

en este caso, cs cl de factoraje financiero, ya que el contrato de promesa no es auténomo.

El contrato de promesa es un contrato nominado o tfpico, es decir, que estd
perfectamente reconocido por la LGOAAC, como en el Cédigo Civil para el Distrito
Federal, que sc aplica en forma supletoria, para la resolucién de dudas y lagunas que

provaca la superficialidad con la que 1a LGOAAC, trata al contrato de promesa de factoraje.

Es un contrato mercantil, pues versa sobre actos de comercio, de los enumerados en

el artfculo 75 del Cédigo de Comercio.

2 Sdnchez Medal, Ramén. "De los contratos civiles”, 6a. ed. Ed. Porra, México, 1982,
p. 101,
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Es un contrato formal, toda vez que la LGOAAC en su art{culo 76, dispone que la
documentacién que utilicen las organizaciones auxiliares del crédito, relacionada a la
contratacién de sus operaciones, sdlo podrd ponerse en uso cuando los modelos
correspondientes haya sido autorizados previamente por Ja Comisién Nacional Bancaria, tanto
respecto de su contenido, cuanto de los requisitos tipograficos para considerar ficilmente los

caracteres empleados.

Ademds, el Cddigo Civil vigente para el Distrito Federal en su artfculo 2246 dispone:
"para que la promesa de contratar sea vélida debe constar por escrito, contener los clementos

caracterfsticos del contrato definitivo y limitarse a cierto tiempo™.

Es un contrato bilateral o sinalagmético, porque las partes se obligan rec{procamente

a celebrar el contrato futuro, que es el de factoraje financiero.

Es un contrato preparatorio ya que, crea una relacién jurfdica preliminar para in

celebracién del contrato futuro,

El maestro Gutiérrez y Gonzdlez sefiala: "...es cl que se perfecciona en un momento
y se ejecuta y extinguc en otro posterior. No es instantdneo, porque no se perfecciona y

agota en un sélo momento, tampoco es de tracto sucesivo, porque mno sc agota en
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prestaciones periédicas sino que se cumple sélo en dos momentos diversos”. ¥

FACTORAJE SOBRE PEDIDOS

Esta es una variante del contrato de p de f: je, 1a regla déci i

de las Reglas para la operacién de las empresas de factoraje financiero, publicadas en el

Diario Oficial de 1a Federacién el 16 de enero de 1991, dispone:

"En los contratos de factoraje financiero a que se refiere Ja fraccién I del artlculo
45-C de la Ley General de Organizaciones y Actividades Auxiliares del Crédito se podrd
convenir la entrega de anticipos a los clientes. En estos casos, el cliente quedard obligado
a pagar una cantidad de dinero determinada o determinable que cubrird el valor de las cargas
financieras y demds accesorios de los anticipos hasta en tanto se transmitan los derechos de
crédito mediante la celebracién del contrato de factoraje correspondiente, condicién que

deberd estar contenida en el contrato de promesa de factoraje.

Las def: je fi iero deberdn verificar 1a existencia del pedido de que

)

se trate y cuidardn que los anticipos tengan un plazo hasta de tres meses, después del cual

deberd otorgarse el correspondi contrato de f je fi i El saldo total de dichos

P )

2T Gutiérrez y Gonzdlez, Ernesto. "Derecho de las Obligaciones”, S5a. ed. Ed. Cajica,
Puebla, 1981, p. 198.
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anticipos no deberd exceder del 40% del saldo de las operaciones de factoraje. La Secretaria

de Hacienda y Crédito Publico, a solicitud de la emp de f: je fi iero i d

padrd excepcionalmente, autorizar un plazo mayor cuando las {sticas de la op

asf lo justifiquen...”

En los contratos de promesa de factoraje se podrd convenir la entrega de anticipos

a los clientes, sobre pedidos, hasta en tanto se itan los derechios de crédito, medi

1a celebracién del contrato de factoraje correspondiente.

La mecénica de operacién del f: je sobre pedidos, es la si;

1. El productor tiene solicitudes de diversos pedidos.

2. Acude a la empresa de factoraje y celebra un contrato de promesa de factoraje.
La empresa de factoraje le otorga anticipos sobre sus pedidos y el productor paga una
cantidad de dinero que cubrird el importe de los cargos financieros y demds accesorios de

los anticipos, hasta que se transmitan los derechos de crédito.

3. El productor elabora sus productos y los entrega a sus compradores.

4. Asimismo, entrega los derechos de crédito a la empresa de factoraje, mediante la

celebracién del contrato de factoraje.
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5. La empresa de factoraje, como titular de los derechos de crédito cobra sus importes a los

deudores de los mismos.

2.5. REFACTORAJE

La regla décimo cuarta de las Reglas para la operacién de las empresas de factoraje

financiero, publicadas en el Diario Oficial de la Federacién el 16 de enero de 1991, seiiala:

"Las empresas de factoraje financiero podrdn celebrar operaciones de refactoraje
ﬂnnncnero, es decir, transmitir con o sin responsabilidad los derechos de crédito
pr de los de factom]c a otras cmprsas de factoraje financiero,

jetdndose en todo to a las di i .

El concepto es claro, significa que podrdn transmitir, con o sin recurso, los derechos

de crédito adquiridos a través de los contratos de factoraje financicro; la Unica limitante que

aparece para este tipo de op i es que, exclusi se podrén realizar entre

empresas de factoraje financiero.

2.6. FACTORAJE INTERNACIONAL

En este caso, proveedor y comprador residen en diferentes paises; en esta modalidad

hay que diferenciar entre factoraje de importacién y de exportacién:
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FACTORAJE DE IMPORTACION: Se practica cuando cl cliente de la empresa de

factoraje es extranjero y se compromele a transmitir a una empresa de factoraje nacional las

deudas que pudiera poseer sobre clientes nacionales.

FACTORAJE DE EXPORTACION: En esia forma de operacién mercantil la empresa de

factoraje adquicre las deudas en las cuales sus clientes ap como ti proy

sobre deudores extranjeros. Esta prdctica resulta diffcil dentro del factoraje, ya que, no es

sencillo obtener referencias sobre sociedades extranjeras.

2.7. FACTORAJE FINANCIERO SINDICADO

En esta modalidad se da Ja consecuencia de muchas empresas de factoraje, sobre la

totalidad de créditos de la que es titular un sélo cliente.

Las empresas de factoraje entre si, de acuerdo con su cliente, establecen criterios de
reparto, cuantitativamente, o de acuerdo a las caracterfsticas de los créditos. En este caso,
los quebrantos materiales sufridos por la insolvencia de los deudores, son distribuidos, de

acuerdo a lo pactado contractuaimente.
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CAPITULO TERCERO

ESTUDIO COMPARATIVO CON OTRAS FIGURAS JURIDICAS

Al ser el factoraje financiero un concepto multivoco, debido a las difercntes
aplicaciones que de ¢l se hacen, ha llevado a muchos autores a identificar al contrato de
factoraje financiero en sf, con otras figuras jurfdicas, situacién con las que estamos de

acuerdo y para reforzar nuestra opini6én haremos las distinciones o diferencias que existen

entre el f; je fi iero y aquell

figuras, a las que errdneamente, se le han asimilado.

3.1. PRESTAMO DIRECTO, PERSONAL O QUIROGRAFARIO

Este tipo de crédito no tiene mds garantia que la firma del cliente; por lo que, el
banco deberd tener mucho cuidado en que la persona que vaya a beneficiarse con este
crédito, goce de excelente reputacién, asf como de cualidades de solvencia moral y

econdmica.

En algunos casos, cuando se otorga uno de estos créditos, la operacién ademds de que
se perfecciona con la entrega del dinero se documenta con un pagaré suscrito por el cliente
a favor del banco en el que se obliga al pago con su firma, el propio banco, también exige

de su cliente que presente la firma de un avalista, a fin de asegurar doblemente el pago. Esto
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cs lo que se conoce como crédito colateral.

El factoraje fi i es un fi iami cuya

peracion se perfecci con la
firma del contrato normativo y con la suscripcion de un pagaré por el monto total de la lfnea

autorizada, ademds, Ja mayoria de las empresas de f je exigen 1a p ia de un

avalista, es decir, de un tercero al que se le puede hacer exigible el cumplimiento de las

obligaciones adquiridas a través de este fi iamiento por el ced (cli delas

por cobrar y esto no es un crédito colateral; toda vez que, para la contratacién del factoraje

financiero no es suficiente que el cliente goce de lente reputacién y de cualidades de

solvencia moral y econémica.

3.2 PRESTAMO PRENDARIO

Es aquél que se otorga contra una garant{a.

El artfculo 334 del Cédigo de Comercio sefiala que la prenda se constituye de 1a siguiente
manera:

1. Por la entrega al acreedor de los bienes o titulos de crédito, si éstos son al portador;

1L Por el endoso de los titulos de crédito en favor del acreedor, si se trata de titulos
nominativos, y por este mismo endoso y la correspondiente anotacién en el registro;

111, Por la entrega al acreedor del titulo o del documento en que el crédito conste, cuando
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el tftulo o crédito materia de 1a prenda no sean negociables, con inscripcién del gravamen
en ¢l registro de emisi6n del titulo o con notificacidn hecha al deudor, segtin que se trate de
titulos o créditos respecto de 1os cuales se exija o no tal registro;

1V. Por el depdsito de los bienes o titulos, si éstos son al portador, en poder de un tercero
que las partes hayan designado y a disposicién del acreedor;

V. Por el dep6sito de los bienes, a disposicidn del acreedor, en locales cuyas llaves queden
en poder de éste, ain cuando tales locales sean de la propiedad o se encuentren dentro del
establecimiento del deudor;

V1. Por la entrega o endoso del titulo representativo de los bienes objetos del contrato, o porv
ia emisién o el endoso del bono de prenda relativo;

VIL Por la inscripcién del contrato refaccionario o de habilitacién o avio;

VL. Por el plimi de los isitos que seiiala la LGTOC, si se trata de créditos en

libros.

El Cédigo Civil sefiala en su artfculo 2856 que fa prenda "es un derecho real
constituido sobre un bien mucble enajenable para garantizar el cumplimiento de una

obligacién y su preferencia en el pago™.

La prenda como se seiiala, se constituye sobre un bien mueble, para garantizar una

obligacién anteriormente contraida. Por lo que al factoraje se reficre, se ceden tftulos de

crédito o dc ) iles siemp inativos y endosados a favor de 1a empresa

de factoraje por €] cedente, no para garantizar una obligacién, sino para allegarse de recursos
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a través de los cuales el cedente financia de nuevo a su empresa.

3.3. CREDITO DE HABILITACION O AVIO

Los articulos 321 y 322 de la LGTOC sefialan "en virtud del contrato de crédito de
habilitacién o avfo, el acreditado queda obligado a invertir el importe del crédito

“

preci en la adquisicién de las materias primas y materiales, y en el pago de los

jornales, salarios y gastos di de explotacién indi bles para los fines de su

P

empresa”; "los créditos de habilitacién o avio estardn garantizados con las materias primas
y materiales adquiridos, y con los frutos, productos o artefactos que se¢ obtengan con et

crédito, aunque éstos sean futuros o pendientes”.

El maestro Joaqufn Rodriguez define al crédito de habilitacién o avfo como *la
apertura de crédito en la que ¢l importe del crédito concedido tienc que invertirse en Ja
adquisicién de materias primas y materiales, y en el pago de los jornales, salarios y gastos
directos de explotacién indispensables para los fines de 1a empresa, quedando garantizado
con las materias primas y materiales adquiridos y con los frutos, productos o artefactos qﬁc

se obtengan con el crédito, aunque scan futuros o pendientes”.

28 Rodriguez Rodriguez, Joaquin "Curso de Derccho Mercantil® Tomo II, 3a. ed. £d.
Pornia, México 1957, p. 100
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EIl maestro Bauche Garciadiego scfiala que "mediante ¢l crédito de habilitacién o avio
se proporciona & las empresas elementos inmediatos de trabajo. El préstamo se puede invertir
en la adquisicién de materias primas y materiales, o bien en ¢l pago de jornales, salarios y

gastos directos de explotacién indispensables para los fines de la industda, *®

Podriamos decir que, en esencia existe una similitud aunque muy somera entre el
factoraje financicro y el crédito de habilitacién o avlo, ya que ambas estin destinadas a
proporcionar un sistema de financiamiento para la industria, que la capacite para adquirir el
capital circulante necesario piar su desarrollo; por lo que a la garantfa se refiere, en el

factoraje financiero queda conatituida con los crédi dos por la facturacién y en el

crédito de habilitacién o avio, por las materias primas y materiales que se hayan adquirido

con dicho préstamo.

3.4. CREDITO REFACCIONARIO

La LGTOC seiiala en su artfculo 323 "en virtud del contrato de crédito refaccionario,

el acreditado queda obligado a invertir ¢l importe del crédito preci en la adquisicié

de aperos, instr dtiles de lab abonos, ganado o animales de crfa, en la

* Bauche Garciadiego, Mario.”Operaciones Bancarias” 3a. ed. Ed. Porria, México, 1978,
p. 323
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realizacién de plantaciones o cultivos cfclicos o permanentes; en la apertura de tierras para
el cultivo, en la compra o instalacién de maquinarias y en la construccién o realizacién de

obras materiales necesarias para el fomento de la empresa del acreditado...”
Este tipo de crédito queda garantizado con las fincas, construcciones, edificios,
maquinaria y con los frutos o productos futuros, de 1a empresa a cuyo fomento haya sido

destinado el préstamo.

Por lo que al factoraje se refiere, como ya se dijo, es un sistema integral de apoyo

financiero mediante el cual una empresa pr dora o ced cede sus por cobrar
a la empresa de factoraje, obteniendo a cambio un alto porcentaje de efectivo; la empresa

de factoraje a su vez custodia y realiza fisicamente la cobranza.

3.5. EL DESCUENTO

Consiste en la adquisicién por parte del descontante, de un crédito a cargo de un
tercero, de que es titular, mediante el pago al contado del importe del crédito menos la tasa

del descuento, *

% Cervantes Ahumada, Radl. "Titulos y Operaciones de Crédito” 14a. ed. Ed. Porria,
Meéxico, 1988 p. 246
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a) EL DESCUENTO DE TITULOS DE CREDITO

El maestro Cervantes Ahumada sefiala: "por el descuento de tftulos de crédito el

d dquiere del dt io un tftulo de que éste es tenedor, y Ie cubre el importe

del titulo menos la tasa del descuento. '

De! mismo modo sefiala Ja diferencia que existe entre el anticipo y el descuento; por
lo que establece que el anticipo es un mutuo con garantfa prendaria del titulo y por ello, el
importe del mutuo puede no tener relacién con el valor del titulo; mientras que en el
descuento del titulo pasa a ser propiedad del descontante, es decir, paga por el tftulo una

cantidad relacionada con su importe.

Bogen, Foster, Nadler y Rodges en su libro "Moneda y Banca" sefialan {a diferencia
que existe entre préstamo y descuento, en el caso'del préstamo el prestatario recibe el
principal completayy, al vencimiento devuelve el principal mds los intereses correspondicntes
al plazo; por lo que se refiere al descuento, el prestatario recibe el principal menos el

descuento correspondiente al plazo y al vencimieato devuelve el principal. *

El maestro Bauche Garciadiego seiiala "la operacién bancaria "activa® mds practicada

de los bancos es el descuento de titulos de crédito y, muy en especial, el de letras de cambio.

3 Cervantes Ahumada, Rail. Ob.cit. p. 246

¥ Cit. por. Cervantes Ahumada, Rail. Ob. cit. p. 247 cfr.
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.
El descuento consiste en abtener anticipadamente ¢l valor de un titule de crédito a cargo de

un tercero, mediante la transmision del tftulo por medio del endoso, ¥

b) DESCUENTO DE CREDITOS EN LIBROS

Se trata de una operacién exclusivamente bancaria por mandato legal (anticulo 250

LGTOC).

El descuento de créditos en libros estd reglamentado también por el artfculo 112 de

la Ley de Instituciones de Crédito.

Puede llevarse a cabo cuando un comerciante tiene uno o mds créditos a su favor, que
no estdn amparados por letras de cambio o pagarés mercantiles, pero que estdn registrados
fielmente en sus libros de contabilidad. El comerciante transfiere esos créditos a instituciones
de crédito en propiedad y queda a cargo del cobro de los créditos como mandatario det banco

descontante y tendrd las obligaciones y responsabilidades civiles y penales que le

A
P

d

como io.

Cofrr!

La LGTOC sefiala que los créditos abiertos en libros de comerciantes podrdn ser

objeto de descuento, atin cuando no estén amparados por tftulos de crédito suscritos por el

3} Bauche Garciadiego, Rail. Ob. cit. p. 314



78

deudor, siempre que reunan las condici de que los créditos sean exigibles a término o

con previo aviso fijos; que el deudor haya manifestado por escrito su conformidad con la
existencia del crédito y que en el contrato de descuento se haga constar el nombre y
domicilio de los deudores, del importe de los créditos, del tipo de interés pactado y de los

términos y condiciones de pago.

¢) EL REDESCUENTO

Es aquella actividad eminentemente bancaria, en virtud de la cual una banco al tener
necesidad de disponer de dinero efectivo, acude a otros bancos para redescontar Jos tftulos

que él haya tomado en descuento.

Para que el banco redescontante obtenga una utilidad por lo diferencia entre lo que
€1 cobrd como descontante y lo que paga al redescontante, 1a tasa de redescuento debe ser

inferior a la tasa del dessuento,

En sf, el descuento es una figura eminentemente bancaria, en virtud de la cual se
obtiene anticipadamente el importe del valor de un titulo de crédito, menos una tasa que se
determina en el momento de la cesign del documento; podria decirse que se asemeja al
factoraje por cuanto que en éste, se ceden titulos de crédito y en general, documentos

mercantiles cesibles o negociables conforme a la ley. En el descuento la operacidn se realiza
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nicamente entre el descontatario (poseedor del tftulo) y el descontante (banco) y la
operacién en factorsje debe ser notificada al deudor del titulo, porque si bien es cierto, en
el descuento, el descontatario es considerado para todos los efectos de la ley, como
mandatario del descontante, en cuanto se refiere al cobro de los créditos que se hayan
descontado; en el factoraje, la empresa de factoraje debe realizar las gestiones necesarias
para llevar a cabo la cobranza de los créditos cedidos, de ahf que la empresa de factoraje le
notifique al deudor que sus créditos le han sido cedidos y le cubran el total de lo adeudado

aél

h

De esta idea partimos para queen el d 3 los dc con los que
se solicita el crédito, son exclusivamente titulos de cridito y especificamente letras de cambio
y pagarés; en el factoraje se tiene la ventaja de que se ceden tanto ttulos de crédito, como

documentos mercantiles que permitan conforme a la ley, realizar las operaciones objeto del

factoraje.

Por otro lado, encontramos que en el descuento el descontatario se¢ convierte en
mandatario del descontante, ya que, realiza todas las gestiones de cobranza tendientes a la
recuperacién del crédito descontado; como se ha sefialado, el factoraje financiero tiene como
esencia primordial, la de aligerar las cargas de administracién y cobranza de la cartera
cedida, y es entonces que la propia empresa de factoraje realiza la cobranza; pero, también
se abre la posibitidad de que delegue la cobranza al cedente (cliente) de Jos créditos a través

de un contrato de mandato o de comisién, en virtud del cual, el cedente se convierte en
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mandatario quedando sujeto a todas Jas obligaciones inherentes que esto conlleva.

En base a lo expuesto, se observa que las figuras analizadas, surgen como
operaciones activas que realiza la banca, es decir, actividades que llevan a cabo las
Instituciones de Crédito en las que prestan dinero, o conceden crédito, o servicios estimados

"

en io deros a futuro a quier persona, mediante la utilizacién de los

s PaB

contratos o instrumentos, que para ese efecto seiiala la ley. De ahf, que se establezca una
infinidad de modalidades, de créditos y de servicios; destacando entre otros, su forma de

disposicidn, el destino del crédito, las garantfas que se olorgan y el plazo en que se contrata,

En este orden de ideas, encontramos que los créditos con garantfa son el
refaccionario, el de habilitacién o avfo y el prendario (sélo se toman en cuenta los estudiados
en este trabajo, sin restarle importancia a todos aquellos que se maneja en el Sistema
Bancario Mexicano); y créditos personales, directos o quirografarios, asf como el Descuento,

serdn, por exclusién, créditos sin garantfa.

Ahora bien, por su destino, sabemos que la mayorfa de los créditos surgieron en
apoyo industrial, agricola, ganadero y comercial, sobre todo porque constituyen un beneficio
directo para el sujeto pasivo del crédito. En cuanto a su disponibilidad se refiere, se maneja
de muy variadas formas, destacdndose la entrega en efectivo, para abono en cuenta de

cheques y, la tarjeta de crédito.
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Por lo que al factoraje financiero se refiere, cabe sefialar que éste no es un crédito,
sino un FINANCIAMIENTO, otorgado por una ORGANIZACION AUXILIAR DEL
CREDITO, entendiéndose ésta, como un complemento necesario para el mejor desarrollo de
la actividad crediticia, sobre todo en su aspecto activo y de ninguna forma, como una

competencia, abierta o velada, de las instituciones de crédito.

El factoraje financiero es una actividad relativamente nueva, creada en beneficio tanto
de la economfa nacional, como de la internacional, cuyo objetivo fundamental es el de
allegar de recursos de manera 4gil y oportuna a los cedentes de los derechos de crédi.lo y
obtener por ello, la recuperacién anticipada de su capital, mismo que pueden reinvertir para

su crecimiento.

El factoraje, es el sistema administrativo y financiero a corto plazo m4s reciente en
nuestro pafs y que por su disefio se constituye en un elemento dindmico de grandes
. posibilidades para la industria y el comercio. Es a través de la operacién del factoraje que

el empresario logra resolver su problema de liquidez, ya que al ceder toda o una parte

conellor de inmedi

P

importante de su cartera a la empresa de factoraje,
una gran parte de la misma, aumentando sensiblemente su flujo de caja,'sin cargar su balance

con pasivos adicionales.

El factoraje financiero en su operacidn primaria no es un crédito con garantfa, toda

vez que la empresa cedente transfiere los derechos de crédito a la empresa de factoraje y ésta
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los recibe pagando por ellos un precio, independientemente de las garantfas que

adicional se podrfan solici

En el factoraje financiero existen diversas modalidades que, permiten a los clientes
adecuarse a la que mejor convenga a sus intercses, motivo por el cual, esta actividad a

venido creciendo en forma eficaz a las necesidades financieras que se viven en la actualidad.

Ademds, de la definicidn que hace el artfculo 45-A de la LGOAAC, se desprende

que, el factoraje financiero es una actividad mediantz la cual, la empresa de factoraje

de sus

o los derechos de crédito relacionados a proveedurfa de bienes, de
servicios o de ambos; ademds, otorga por ello, servicios de administracién y cobranza que,
para el cliente es en definitiva m4s provechoso, porque le evita cargas innecesarias, que le

resultarfa en ocasiones laborioso y, en muchos casos, oneroso; actividad que las Instituciones

de Crédito no prestan, provocando que los empresarios busquen los medios que garanticen

apoyo fi iero y administrativo, para al los fines y objetivos que en cada caso se
propongan.
Concluyendo, el f je f iero es una forma sana de obtener capital de trabajo,

s

las idades de p

que se ha desarrollado en gran medida para

productoras de bienes o servicios y para optimizar los recursos ivos y fi
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CAPITULO CUARTO
LA COBRANZA DELEGADA

4.1. ASPECTOS GENERALES

Con fr ia, en la prictica, las de f: je fi iero en México, no

P )

efectian 1a cobranza, sino que, la encargan a terceros a través de un mandato.

Es asf, como se la flamada COBRANZA DELEGADA.

Como se ha sefialado, la empresa de factoraje ofrece al cedente, dentro de sus
servicios, el de la cobranza, para as{ evitarle un trabajo laborioso y en muchos casos,
oneroso; pero cuando la cartera de clientes del cedente es muy pulverizada, es decir, que
existen muchos COMPRADORES (deudores de las cuentas por cobrar) y en ocasiones muy
pequefios, se llega a convenir con el cedente la celebracién de un contrato de mandato o de

comisién, por virtud del cual, el cedente se hace cargo de la cobranza, entregando a la

p de f: ije el prod de lo cobrado en un plazo que en la prictica no excede de

48 horas.



4.2. DEFINICION Y CARACTERISTICAS
La cobranza delegada puede ser definida como aquella actividad en virtud de la cual

el cedente se obliga a realizar el cobro de los documentos en donde consten las cuentas por

cobrar en nombre y repr ién de la emp de f ,’ gando el prod dela
mencionada gestién a ésta.
Dado lo anterior, se establece que la emp de f: ije es la titular de las facturas,

contrarrecibos, pedidos, notas de remisién, conocimientos de embarque, tftulos de crédito,

o cualquier otra d inacién que se les de a los documentos que justifiquen ¢l adeudo o

en su caso, la entrega de la mercancfa, asf como de los derechos de cobro cedidos por Ia

d ala emp de f;

Por cuanto se refiere a las caracterfsticas de esta operacién, encontramos que sc trata
de un contrato, mismo que debe ser ratificado ante fedatario piiblico, y que para ser perfecto,
debe reunir todos los elementos de existencia y requisitos de validez a saber:

CONSENTIMIENTO: por parte del d al que le ga al datario la

ejecucién de actos jurfdicos por su cuenta y por parte del mandatario, al aceptar levar a cabo

el acto jurfdico encargado; este consentimiento se puede desarrollar en forma tdcita, toda vez

que sin haber manifestado nada el datatio al de 1a celebracién del acto jurfdico,

queda ditado su cc imi con la ej i6n de los actos encomendados. El contrato

de mandato serd perfecto por la aceptacién del mandatario (art. 2547 del C.C.).
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OBJETO: dcbe recaer exclusivamente en actos jurfdicos y que son personalfsimos del

mandante y obviamente debe ser licito.

Una de las principales caracterfsticas o virtudes del factoraje financiero es la de
aligerar las cargas de cobro y administracién de la cartera a la empresa cedente; la empresa
de factoraje debe tomar a su cargo las gestiones previas al cobro de la cartera, asf como la

bligacién de efi toda la cab incluso la de la notificacién o protesto en el caso

i oacid

de di por cobrar; que en gran medida, delega al propio cedente.

CAPACIDAD: Tanto para contratar el mandato y para que lo encargado pueda ser

el Yy & el acto encargado.

ejecutado, como para

E! maestro Gutiérrez y Gonzdlez define a la capacidad como: "la aptitud para ser

" sujeto de derechos y deberes y hacerlos valer”. ®

La capacidad es de dos tipos: de goce y de ejercicio, la primera es Ia aptitud jurfdica
para ser sujeto de derechos y obligaciones; la scgunda es la aptitud jurfdica de ejercitar o
para hacer valer los derechos que se tengan y para asumir por sf mismo, obligaciones

jurfdicas,

Por lo que respecta a la capacidad en materia contractual, el Cédigo Civil para el

3 Gutiérrez y Gonzélez, Emnesto. Ob. cit., p. 416
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Distrito Federal en sus artfculos 1798 y 1799 seffala que son hébiles para contratar todas las
personas no exceptuadas por la ley; la incapacidad de una de las partes no puede ser
invocada por la otra en provecho propio, salvo que sea indivisible et objeto det derecho o
de la obligacién comin.

4

Ahora bien, la idad de goce se adquiere desde que se es concebido y no nacido,

hasta la muerte; es producto de luchas polfticas que se han sostenido desde hace siglos, pero

puede suceder que se tenga la capacidad de goce y no se pueda ejercitar la capacidad de

ejercicio. Existen dos tipos de incapacidad de ejercicio: general y especial.
La incapacidad de ejercicio general es una restriccidn que establecen los artfculos 450

y 1306 de nuestro Cédigo Civil al seiialar:

Art. 450.- Tienen incapacidad natural y legal:
I. Los menores de edad;

IL. los mayores de edad privados de inteligencia por locura,
idiotismo o imbecilidad, atin cuando tengan intervalos licidos;

II. Los sordomudos que no saben leer ni escribir;

1V, Los ebrios ¢ inarios y los que h hacen uso

inmoderado de drogas enervantes,

Art. 1306.- Estdn incapacitados para testar:

1. Los menores que no han cumplido dieciséis afios de edad, ya
sean hombres o mujeres;
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II. Los que habitual o accidentalmente no disfrutan de su cabal
Jjuicio.

Por lo que a la incapacidad de cjercicio ial se refiere, no es otra que la

autorizacién judicial que requieren los cényuges para contratar entre ellos (arts. 174, 175 y

176 del Cédigo Civil).

De lo anterior se deduce que, para que el acto no esté afectado de nulidad, las partes

contratantes deben gozar de capacidad de ejercicio y no existir impedimento alguno para que

se lleve a cabo lo encomendado.

LEGITIMACION. Es un término p i que 1 estd invadiendo el derect

mercantil y civil.

En derecho mercantil, para hacer valer el derecho incorporado al tftulo de crédito,
se habla de legitimacién del poseedor del tfulo. En el derecho civil, los tratadistas sobre

todo italianos, usan este término para distinguirlo del de capacidad.

En general, la doctrina idera la legitimacién como la idoneidad de 1a persona para
realizar un acto jurfdico eficaz, inferida de la posicién que se tiene frente al acto; o sea, en
1a realizacién de un acto juridico, ja relacién que existe entre los sujetos, o uno de los

sujetos con el objeto. Asi, en la compra venta uno debe estar legitimado para vender o
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adquirir. ¥

Rafael de Pina sefiala: "legitimacién en el proceso es ia posibilidad legal en que se

encuentra una persona para ser sujeto procesal, en relacién con un caso concreto, como

, q A, dad

como 0 como, tercerista.

Las normas relativas a la legitimacidn estdn destinadas a establecer qué sujetos pueden
pretender una decisién por parte de los drganos jurisdiccionales y frente a qué sujetos puede

formularse la pretensién®, *

La Suprema Corte de Justicia ha sefialado "para que pueda haber sentencia favorable

al actor, debe concurrir la legiti i6n “ad " sobre el d h t ial, que

implica tener la titularidad del derecho que se « i tal como tratdnd del

arrendamiento, ¢l de arrendatario y de arrendador, pero ademds, debe surtirse 1a legitimacién

"ad procesum” o sea, que este derecho sea el ejercitado en el proceso, por quien tenga

aptitud para hecerlo valer, por lo que si no existe la legitimacidn pasiva "ad " por no

ser la demandada Ia titular del derecho de arrendadora, ni la legitimacién “ad procesum® por

dad

como arrendad es ajustad

]

no ser ella misma la representante legal de la parte d

3 Pérez Ferndndez del Castillo, Bernardo. “Rep i6n, Poder y Mandato®. 5a. ed. Ed.
Pornia, México 1991 p.3

3% De Pina Vara, Rafael. "Diccionario de Derecho”, 15a. ed. Ed. Pornia, México, 1988,
p. 334
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a derecho 1a resolucién que declara que el actor no probd su accién y por ello se absuelve

al dado de las acci jercitadas en su contra", ¥

"El problema de la legitimacién es un el ) | que debe estudiarse de oficio

P

por el juzgador en cualquier fase del juicio”, *

" 1 d. dad

Pr tiene legitimacién como «

¢l que puede actuar en el
litigio, porque participa en la composicién det mismo, con un interés contrario o diferente,
al de quien actia pmmoviéqdolo, entonces $i las sucesiones acumuladas demandadas, fueron
1llamagdas a juicio y condenadas en él, no puede legalmente desconocerles legitimacién en
sentido procesal, para impugnar el fallo, ni negarles ¢l estudio y resolucién de los agravios

que adujeron”, ¥

La empresa de factoraje es 1a titular de los documentos que justifiquen €l adeudo, por

1o que, al ¢ ir la celebracién del d la cedente, en este caso denominada el

MANDATARIO, se constituye en depositario gratuito de todos los documentos en donde

37w

para la procedencia de la Legitimacién”, Sexta época, Cuarta parte,
Vol. XX pég 9, AD. 71/58 Arturo Bretdn. Unammxdnd de 4 votos,

* "Estudio de oficio de la legitimaci6n”, Quinta época, Tomo CXXX, pdg. 631, A.D.
6055/55, Ferrocarriles Nacionales de México, Unanimidad de 4 votos.

¥ "Legitimacién Pasiva". Sexta época, cuarta parte, Vol XIXI, p4g. 120, A.D.
4566/57 Juan Almazin y Coags. 5 volos.
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consten dichas cuentas por cobrar.

FORMALIDAD: Es | cuando el negocio no excede de 200 pesos, sin embargo,

para su perfeccionamiento, deberd ratificarse por escrito antes de que concluya el negocio

(art. 2552 del Cédigo Civil).

Cuando en negocio exceda de 200 pesos pero no llegue a 5 mil, podrd otorgarse en
escrito privado ante 2 testigos sin necesidad de ratificacién de firmas (art, 2556 del Cédigo

Civil), esta el la cldsica Carta poder a la que normalmente se recurre.

Deberd otorgarse en escritura piiblica o en carta poder firmada ante dos testigos y

ratificadas sus firmas ante Notario, juez o autoridad administrativa cuando:

a) se trate de un mandato general;
b) la cuantfa del negocio sea de 5 mil pesos o mayor; y

c) en el ejercicio det d: el datario haya de celebrar un acto que deba constar en

escritura publica (art. 2554 fracc. II0).

El mandato judicial tiene un formalismo ial, pues si

p escritura

q'

publica o escrito dirigido al juez ratificado ante su presencia,
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Las caracterfsticas de la cobranza delegada por cuanto se refieren exciusivamente al

factoraje financiero, se pueden resumir en:

1. El titular de los documentos por cobrar es la empresa de factoraje.

2. El mandatario sélo es depositario de los d que garanticen las operaciones del

mandato, es decir, de los documentos en donde consten las cuentas por cobrar,
3. Para poder delcgar la cobranza, se requerird que ambas partes estén de acuerdo en

celebrar un contrato en el que se estableceran los derechos y obligaciones para cada una de

ellas, mismo que deberd ratificarse ante fedatario publico.

4.3. REPRESENTACION

Se puede definir como Ia facuitad que tienc una persona de actuar, obligar y

decidir en nombre y por cuenta de otra. “°

E! maestro De Pina sefiala que la representacidn es la "institucion en virtud de la cual

“® Pérez Ferndndez del Castillo, Bemardo. Ob. cit. p. 5
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una persona puede realizar un acto jurfdico por otra, ocupando su lugar”. ¥

La posibilidad de representacidn estd restringida tratdndose de actos personalfsimos,

como el yel imiento de hijos, que por esencia tienen esta caracterfstica

(art, 1295 C.C.).

El maestro Gutiérrez y Gonzdlez define a la representacién como: "el medio que
establece la ley o de que dispone una persona capaz, para obtener, a través det empleo de
la voluntad de otra persona capaz, los mismos efectos jurfdicos que si “hubiera actuado

el capaz, o validamente un incapaz". ¥

La representacién aporta una gran utilidad, pues permite a los incapaces de gjercicio
realizar actos que las leyes les prohiben, por medio de un representante y obtienen los
mismos efectos que si ellos hubieran actuado; también permite a los capaces realizar
muiiltiples actos jurfdicos simultdneos en distintos lugares geogrdficos, como si ellos lo

realizaran personalmente.

En virtud de la representacion, el acto que realiza el representante, no surte efectos

ni en su persona ni en su patrimonio, sino en la persona o patrimonio de su representado.

4 De Pina Vara, Rafael. Ob, cit.  p. 427

“? Gutiérrez y Gonzdlez, Emesto. Ob, cit. p.426
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. A la representacién la han clasificado en:

a) Legal.- Se habla entonces de representacién de capaces y representacién de incapaces; la
de incapaces se realiza cuando la ley faculta a una persona capaz para verificar actos
jurfdicos por nombre y cuenta de otra, que por disposicién de la misma ley tiene incapacidad
de gjercicio y entonces las conductas que realiza aquella, surten efecto en el patrimonio o

persona del incapaz. por lo que se refiere a la representacién de capaces, Ia ley imputa

. Yizad,

ipatori o por idad a una persona capaz, las ¢ ias de un acto r

por otra persona capaz, por ejemplo en el caso del albacea en materia sucesoria, el sfndico

en caso de quiebra o concurso, etc.

b) Directa ¢ Indirecta.- Serd directa cuando una persona actiia en nombre y por cuenta de

entre

otra, prc ) una relacién dicecta e i do y tercero, como en los

casos del poder y de la tutela; es indirecta cuando actifa una persona en nombre propio y por

derechos y obligaci del do frente al

cuenta de otra, adquiriendo para sf los
tercero, como lo es en el caso del mandato, prestacién de servicios, asociacién en

participacién, etc.

¢) Voluntaria.- Cuando una persona en virtud de la autonomfa de la voluntad, autoriza a otra

para actuar en su nombre y representacién como lo es en el poder o fideicomiso.

d) Orgdnica necesaria o estatutaria.- En el caso de persona jurfdicas. La doctrina moderna,
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para evitar confusiones, prefiere hablar de 6rganos representativos y no de mandatarios o

representantes.

La Suprema Corte de Justicia de la Nacidn sefiala: "Tratdndose de Sociedades, la
representacién a diferencia del mandato no deriva de la voluntad del otorgante, sino de la

diend

ley y del contrato social, p

actuar el rep de la persona moral con todas las
facultades que son necesarias, pero sélo dentro de los Ifmites que se derivan del objeto de
la sociedad, lo cual se desprende claramente det artfculo 10 de la Ley General de Sociedades

mercantiles, que dice: "la rey i6n de toda sociedad il cor d a su

P

Aeming N

ador o inistradores, qui podrén realizar todas las operaciones inherentes al

objeto de 1a sociedad, salvo lo que expresamente establezcan la ley y el contrato social”; esto

es, en tanto que el principio que rige en el es que cl fatario actda
de acuerdo con las facultades expresas conferidas por ¢! mandante, tratindose de la

p ién en las sociedad iles, el reg goza de todas las facultades,

pero sélo dentro de los fines que persigue la persona moral y que reglamentan la ley y el

contrato social",

9 R ién de la Sociedades M iles", Sépti| época, cuarta parte, Vols.
157- 162, p&g 203, A.D. 1890/80 Alfredo Atala Boulos Unanimidad de 4 votos
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4.4. EL CONTRATO DE MANDATO

El Cédigo Civil vigente para el Distrito Federal define al mandato como: "un contrato
por el que el mandatario se obliga a ejecutar por cuenta del mandante los actos juridicos que
éste le encarga” (artfculo 2546). Es decir, se presta el servicio a una persona con el objeto

de realizar un acto jurfdico.

CARACTERISTICAS:

Es un contrato. No es representativo, sin embargo, puede serlo si va unido con el
otorgamiento de un poder, es decir, el mandato siempre requiere del poder para ser

representativo y surta efectos entre mandante y tercero.

Es un contrato principal, existe por 5{ sélo y tiene como objeto propio, la realizacién

de los actos que le ienda el d al datario.

Es bilateral, se obligan ambas partes.

Por su naturaleza, es oneroso, pues consiste en la efectuacién de servicios y

excepcionalmente se puede convenir que sea gratuito (art. 2549 del C.C.).
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Es un contrato intuitu personae, es un contrato que s¢ celebra en calidad de la persona
del mandatario, por eso termina con su muerte, pues la realizacién de los actos jurfdicos

tiene que llevarse a cabo per H por el )

Existe la excepcidn cuando se faculta al mandatario a sustituirlo, u otorgar nuevos

poderes (art. 2574 C.C.).

Los el de exi ia del dato son:

a) OBJETO: pueden ser objeto del mandato todos los actos lfcitos para los que Ia ley no

exige la intervencién personal del interesado (art. 2548 del C.C.).

b) CONSENTIMIENTO: éste puede ser expreso o tdcito (art. 2547 del C.C.).

Sus elementos de validez son:

a) CAPACIDAD.

b) VICIOS DEL CONSENTIMIENTO: no debe existir dolo, mala fe, violencia, ni lesién.

¢) FORMALIDADES: las scfialadas por los artfculos 2550 al 2559 de nuestro Cédigo Civil.
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1. MANDATO REPRESENTATIVO.- se da cuando el mandaltario actia en nombre del

mandante.

2. MANDATO SIN REPRESENTACION.- cuando el mandatario actia en su propio

nombre.

3. MANDATO ONEROSO.- cuando el mandatario recibe una retribucién o contraprestacién

por parte de su mandante.

4. MANDATO GRATUITO.- "sol serd ito el dato cuando asf se haya

convenido expresamente” (articulo 2549 C.C.).

5. MANDATO GENERAL.- cs el que se confiere para actos de administracién, para pleitos
y cobranzas y actos de dominio; segiin se desprende de los tres primeros pérrafos del articulo

2554 del C.C.

6. MANDATO ESPECIAL.- ¢s aquél en el que se dan las facultades para un acto jurfdico

determinado, pero esas facultades no son tan lias como en el dato general.

7. MANDATO REVOCABLE.- s¢ da cuando las partes de comiin acuerdo terminar hacia
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el futuro los efectos del mandato.

8. MANDATO TIRREVOCABLE.- "en aquellos casos en que su otorgamiento se hubiere
estipulado como una condicién en un contrato bilateral o como un medio para cumplir una

obligacién contrafda” (artfculo 2596 del C.C.).

Sobre el particular, a mi juicio, este tipo de mandato no deberfa regularse, en virtud
de que la obligacién de hacer o no hacer algo para siempre, sea interminable, pero

independientemente de ello, si el \mandatan‘o directamente realiza el acto, y no revoca el

dato al mandante, el cor terminarfa o dejarfa sin objeto al mismo, por 1o que el

contrato de mandato ya no tendria razén de ser.

9. MANDATO JUDICIAL.- La ley sefiala que este tipo de mandato se da para la
realizacién de un acto jurfdico de cardcter contencioso. Deberd ser otorgado e~ escritura
puiblica, o en escrito presentado y ratificado por el otorgante ante el juez que conozca del

asunto (art{culo 2586 del C.C.).

Por su parte, la Suprema Corte de Justicia de la Nacién manifiesta: *Aun aceptando
que la falta de personalidad pueda hecerse valer en cualquier momento, debe tomarse en
cuenta que un poder especial para representar en juicio al otorgante, de acuerdo con lo

dispuesto por el artfculo 2586 del Cédigo Civil, por tratarse de un mandato judicial, no se
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rige por las disposiciones contenidas en el artfculo 2555 de! propio Cédigo".

"Cuando el mandato judicial comprende negocios cuyo interés excede de doscientos
pesos y no llega a cinco mil, bastard un escrito firmade ante dos testigos, sin que sean

necesarios ni la previa ni la posterior ratificacién de las firmas". *

TERMINACIQN:
El Cddigo Civil sefiala en su arifculo 2595, los diversos modos de terminar el
mandato:
I. Por la revocacidn;
II. Por la renuncia del mandatario;
1. Por la muerte del mandante o del mandatario;
TV. Por la interdiccién de uno u otro;
V. Por el vencimicnto del plazo y por la conclusién del negocio para el que fue concedido;
y
VI. En los casos de la declaracién de ausencia a que se refieren los artfculos 670, 671 y 672

del C.C.

“ "Disposiciones que rigen al Mandato Judicial®, Sexta época, cuarta parte, Vol.
XXXII, pdg. 195 A.D. 2850/56. Jacobo Pérez Barrozo. 5 Votos.

45 "Formalidades del Mandato Judicial", Sexta época, cuarta parte, Vol, LX, pdg. 142
A.D. 2546/60. Arsenio Magdaleno Alvarez. Unanimidad de 4 votos.




EL PODER:

Es el otorgamicnto de facultades que da una persona llamada poderdante a otra
ltamada apoderado, para que actie en su nombre, es decir, en su representacion; es una de
las formas de representacion, puede tener como fuente la ley o la voluntad del sujeto

dominus, mediante un acto unilateral.

El poder es un acto unilateral de voluntad; tiene como objeto obligaciones de hacer,

en la realizaci6n de la rep i6n en forma ab y auté osea, la

actuacidn a nombre de otra persona para que {os actos efectuados surian en ¢l patrimonio del

* representado, de tal manera, que la relacién jurfdica vincula directa e inmediatamente al

D can el rep d

4.5. EL, CONTRATO DE COMISION.

E} astfculo 273 del Cédigo de Comercio sefiala: "el mandato aplicado a actos

concretos de io se reputa comisién mercantil..."

De este modo, el maestro Felipe de J. Tena sefiala: *todos los elementos esenciales

y consecutivos del mandato que define el Cédigo Civil, han de encontrarse contenidos en ¢)
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concepto de comisién, puesto que ésta no es mds que el mandato mismo, si bien,

encaminado a la realizacién de un acto de comercio”, ‘6

Por su parte, el maestro Rojina Villegas menciona: "el mandato puede ser ademds
mercantil cuando se olorgue para cjecutar actos comerciales, en cuyo caso se denomina
comisién mercantii", ¥

La distincién que hace la doctrina entre mandato mercantil y comisién mercantil
establece que:

1. La comisién mercantil es un contrato no representativo; y

2. El mandato sf lo es.

Cuando el mandatario actia en nombre y por cuenta del mandante estaremos en

presencia de un mandato mercantil, implica una subordinacién y su i6n obligard

siempre, y en forma directa a su mandante. Por el contrario, la comisién mercantil serd

desempeiiada por el comisionista en nombre propio pero por cuenta ajena y sus actos lo

obligardn frente a terceros, indep de la relacid

que cxista entre €] y el

comitente.

¢ Tena Felipe de J. "Derecho Mercantil Mexicano®. Tomo 1. Ed. Pornia, México, 1944
p. 235

“’ Rojina Villegas, Rafael. "Compendio de Derecho Civil", Tomo IV. Contratos. Antigua
Librerfa Robredo. México, 1962. pp.264 y 266
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E! Cédigo de Comercio sciala los isitos, derechos y obligaciones que existen en

el contrato de comisién entre el comisionista y el comitente (arts. 273 al 308 C. Com.).

El comisioni para I su encargo, no necesitard poder constituido en

escritura piblica, siendole suficiente recibirlo por escrito o de palabra, pero cuando haya

sido verbal, se ha de ratificar por escrito antes de que el negocio concluya.

Si observamos, es muy semejante, si no es que igual, al contrato de mandato; toda
vez que serd neccsaria su ratificacidn por escrito para que surta efectos frente a terceros;

pero no es requisito indisp que s ituya en escritura ptiblica. Esto da pie para

que la mayorfa de empresas de facloraje acudan mejor a celebrar contratos de comisién ya
que, estos sélo se certifican ante Corredor Publico, para efectos de Ia notificacién a los

deudores de las cuentas por cobrar.

Por su consentimiento, puede ser expreso o ticito; se entiende que es tdcito cuando

el comisicnista practique alguna gestion en desempeiio de! encargo hecho por el comitente;

d, Tncid

ya i lo hasta su

pero estard oblig;

Es también un contrato intuitu personae, es decir, debe desempediar por s Io encargos
que recibe y no puede delegarlos sin estar autorizado para ello; pero bajo su responsabilidad
podr emplear en el desempefio de su comisién, dependientes en operaciones subalternas. El

contrato de comisién se entenderd rescindido por muerte o inhabilitacién del comisionista,
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pero por muerte o inhabilitacidn del comitente no sc rescindird, aunque puede ser revocado

por sus representantes.

Por su forma, se dijo que puede ser escrito o verbal. La Corte a sefialado: “la faita
de forma del contrato de comisién mercantil no puede determinar que dicho contrato no

exista, si existen otras pruebas por las cuales se advierte la existencia dct mismo”.

El isionista podrd d peiiar la isi6 do ya sea en su propio nombre
o en el de su comitente. Si equiparamos este contrato con la representacién, obtenemos que
se puede hablar de una representacién directa cuando actia en su propio nombre, o indirecta

" cuando lo hace en nombre del comitente, en este caso, el comisionista no contraerd

gacién propia, rigiéndose en este caso sus derechos y obligaciones como simple

io il por las disposici del derecho comiin; pero de uno u otro modo, los

efectos jurfdicos repercuten ea el patrimonio de quien encomend6 el negocio.

El comisionista estd obligado a informar opor al comi todos los hechos

o circunstancias que puedan determinar a revocar o modificar el encargo.

El comisionista que no verificare oportunamente la cobranza de los créditos, o no

haga uso de los medios legales para conseguir ¢l pago, serd responsable de los perjuicios que

* "Formalidad en el Contrato de Comisién”, Sexta época, cuarta parte, Vol. VIL
pdg. 100 A.D. 399/57 Sotero Cuevas. Unanimidad de 4 votos.
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su omisién o

Ahora bien, poco se ha dicho y mucho menos escrito, acerca de la relacién prictica
que existe, o el vinculo que une al factoraje financiero con el mandato de cobranza o la
cobranza delegada. No se sabe si realmente es \itil para el factoraje o benéfico para el

cliente.
La Regla Decimotercera de las "REGLAS PARA LA OPERACION DE EMPRESAS
DE FACTORAJE FINANCIERO", publicadas ¢l 16 de enero de 1991 en el Diario Oficial

de 1a Federacién, sefiala en su primer parrafo:

"...Las empresas de [ je fi iero podrdn delegar & terceros la administracién y

cobranza de los dercchos de crédito provenientes de los contratos de factoraje

financiero ..."

En la prdctica, las empresas de factoraje financiero toman a su cargo tanto las
gestiones previas al cobro de la cartera, como la obligacién de efectuar toda la cobranza,

incluso la de notificacién o protesto en el caso de documentos por cobrar.

Para que una empresa de factoraje financiero pueda delegar la cobranza, la empresa
cedente deberd quedar obligada solidariamente con el deudor de los derechos de crédito a

responder del pago puntual y oportuno de los mismos; es decir, las empresas de factoraje
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financiero podrdn encargar la cobranza a Ia cedente, siempre y cuando hayan celebrado un
contrato de facloraje con recurso. Esto es comprensible, en primer lugar porque la esencia
del factoraje es precisamente que sea la empresa de factoraje la que aligere las cargas de la
administracién y cobranza a la empresa cedente, pero como en ocasiones esto no puede ser,
la propia Ley, faculta a las empresas de factoraje financiero para que puedan encargar la

cobranza y, en do lugar, la emp d debe responder siempre del pago puntual

1o obligada a indi

del deudor de los derechos de crédito, quedando g izar a Ja emp de

factoraje y si en el contralo sc pactd, quedard obligada al pago de intereses diarios y
moratorios que se hayan pactado tanto en el Contrato Normativo, como en el de Cesién. Los

intereses se computardn a partir de la fecha en que debié entregar las cantidades cobradas

efecti ala de f

T )

y hasta que éstas sean entreg

En el contrato por el que se delega Ja cobranza (mandato o comisién), se establecen
los derechos y abligaciones de ambas partes: se sefiala el antecedente, es decir, que nacié
derivado de un contrato de factoraje con recurso, en virtud del cual, la empresa de factoraje
es la titular de las facturas, contrarrecibos, pedidos, notas de remisién, conocimientos de
embarque, tftulos de crédito o cualquier otra denominacién que se Ies de a los documentos

que justifiquen el adeudo o Ja entrega de mercancia.

Como contrato, queda sujeto al acuerdo de voluntades y, por ello, en ocasiones se
habla de que se delega la cobranza con CUSTODIA DE DOCUMENTOS; en este caso, la

propia empresa cedente se queda con los documentos que justifiquen el adeudo, para realizar
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su cobro y designa a una persona o apoderado, que serd el que custodiard y en su caso

exigird la obligacién consignada en los d

Este contrato se maneja de muy variadas formas, pero siempre debe estar apegado
a derecho y no debe lesionar los intereses de terceros; ademds, el mandatario debe comunicar
a la empresa de factoraje el resultado de las gestiones realizadas para el cobro, actuard sujeto
a todas las responsabilidades civiles o penales en que incurra como depositario infiet y
quedard obligado para con la empresa de factoraje en caso de pérdida, menoscibo, dafio o
perjuicio que sufran los documentos en donde consten las cuentas por cobrar, pagando por

ellos, su valor total a la empresa de factoraje.

Durante Ia vigencia del de dato, la de f: ije podrd realizar

v

visitas de inspeccién en los locales de las personas que realizardn la administracién y

.

de los multicitados derechos de crédito; se sefiala de importancia, ea virtud de que,

toda vez que !a empresa de factoraje actda de "buena fe” al permitir que la cobranza sc
efectie a través del propio cedente, en el entendido de que los documentos que garantizan
la existencia, legitimidad y vigencia de los derechos de crédito, son desde ese momento,
propiedad de la empresa de factoraje; la cedente queda obligada a aceptar las visitas de
inspeccién, por lo que, la persona que se designe como mandatario, efectuard por su cuenta
la cobranza, exclusivamente de los COMPRADORES autorizados por la empresa de
factoraje; en el entendido de que serd para beneficio exclusivo de la empresa de factoraje y

se constituird en depositario gratuito de todos los d s donde las por
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cobrar, realizando el cobro a los deud en bre y rep ién de la emp de
factoraje; quedando obligado a el prod de 1a cot {i da, dentro del
término que para el efecto hayan acordado las partes.

Por iltimo, sélo resta i queel de dato debe elevarse a escritura

publica, ya sea ante Notario o ante Corredor Publico.
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CAPITULO QUINTO
RELACION ENTRE LA COBRANZA DELEGADA Y EL FACTORAJE FINANCIERO

5.1. IMPORTANCIA Y ASPECTOS FUNDAMENTALES,

El factoraje financiero es una actividad cn auge, que surgié como producto de fa
necesidad de recursos econémicos que vive el pafs; para que esta actividad pueda crecer y
ser mds competitiva, tiene que buscar mecanismos que Ia hagan mé4s completa y por ello,
toma como suyas otras figuras jurfdicas tales como los contratos de mandato y comisidn,
figuras que aportan al factoraje financiero estructuras jurfdicas para el manejo de sus

operaciones.

En este orden de ideas, 1a propia LGOAAC en el dltimo pdrrafo de su artfculo 45-B

sefiala:

"... La administracién y cobranza de los derechos de crédito, objete de los contratos de
factoraje, deberd ser realizada por la propia empresa de factoraje ﬁnanci.ero. La
Secretarfa de Hacienda y Crédito Piblico, mediante reglas de cardcter general,
determinard los requisitos, condiciones y lfmites que las empresas de factoraje deberdn

cumplir para que I citada administracién y cobranza se realice por terceros”.

Asf, el 16 de enero de 1991, se publicaron en el Diario Oficial de la Federacién las
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“REGLAS PARA LA OPERACION DE EMPRESAS DE FACTORAIJE FINANCIERO";

que sobre el particular sefiala en la Regla Decimotercera:

"Las emp de f: je fi iero podrdn delegar a terceros la
inistracién y cot de los derechos de crédito proveni
de los contratos de factoraje financiero de conformidad con lo

siguiente:

1. Sélo podré delegarse a los clientes de qui dqui los
derechos de crédito, 1a administracién y cobranza de dichos
derechos de crédito provenientes de los contratos de factoraje
financiero en los que el propio cliente de la empresa de factoraje
quede obligado solidariamente con el deudor a responder del pago
puntual y oportuno de los propios derechos de crédito.

2. En el contrato de factoraje deberd incluirse la relacién de los
derechos de crédito que se transmucn mlsma quc por lo menos

deberd i los
del cliente y ' de los deudores. as{ como los daws necesarios para
identificar los d que amp los derechos de crédito,

sus correspondientes importes y sus fechas de vencimiento.

3. La relacién jurfdica que tendrdn las empresas de factoraje
financiero con las personas que realizarin la administracién y
cobranza de los derechos de crédito deberd documentarse mediante
contratos ante fedatario piblico.

4. Durante la vigencia de los contratos mencionados en el inciso
tres de esta regla, la empresa de factoraje financiero deberd
convenir con su cliente que podrd realizar visitas de inspeceién en
los locales de las personas que realizardén la administracién y
cobranza de los derechos de crédito con el objeto de verificar la
existencia y vigencia de dichos derechos de crédito, asf como que
los mismos se gncuentren libres de toda limitacién de dominio o
gravamen. Al efecto las empresas de factoraje financiero deberdn
levantar actas en las que asentardn el procedimiento utilizado
durante las inspecciones y los resultados de las mismas, Esta
disposicién deberd pactarse expresamente en el contrato mediante
el cual documenten la relacién jurfdica respectiva.

5. El cliente que realice la administracién y cobranza de los
derechos de crédito deberd entregar a la empresa de factoraje 1a
cobranza que realice, dentro de un plazo que no podré exceder de
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los diez dfas hébiles siguientes a aquel en que se efectie la
cobranza”.

1. dol, d Jacs di

Efecti la c con el factoraje; es una

figura de apoyo que, ademds, estd regulada por la propia LGOAAC, asf como por las Reglas
que al efecto se expiden. Lo tinico escrito acerca de que la cobranza se pueda realizar por

terceros, es lo que seiialan los 5 por lo que, esta actividad se

regula directamente por ¢l Cédigo Civil y el Mercantil, de manera supletoria.

Por ello, es importante i la de operacién de factoraje financiero

con cobranza delegada,

En primer lugar, se firma un Contrato Normativo, en el que se establecerd en una de

sus Cldusulas, que Ia cot serd ef da por un ; que por regla gencral, deberd

ser 1a persona de quien se adquiri6 los derechos de crédito. El cedente, representado por una
persona con facuitades suficientes que para el efecto designen, serd el que se encargue de
recuperar lo adeudado; es muy importante aclarar que ¢l apoderado de la cedente debe tener
facultades para actos de dominio cuando ceda los derechos de crédito, ya que, éstos
constituyen parte del patrimonio social, por lo que, deberd actuar como duefio al momento

de cederlos; pero cuando se trata del contrato de dato, serd sufici con que la emg

cedente designe a persona para tal fin, quedando obligada siempre para con la empresa de

factoraje.

En el proemio, se asentardn los nombres y cargos de los contratantes, mencionando
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0 io (comi o comisionista); en

el cardcter que ostentards, ya sea de
las declaraciones se manifestard que el mandante (la empresa de factoraje), serd la tiwlar de

los documentos que justifiquen ¢l adeudo, asf como los derechos de cobro cedidos por la

cedente a la empresa de factoraje y quecl datario podrd ser depositario gratuito de todos

los docurmentos en donde consten las cuentas por cobrar.

Ahora bien, cuando se cncarga la cobranza mediante un contrato de mandato, la
empresa de factoraje otorga en ese mismo acto, un Poder especial para Pleitos y Cobranzas
a favor del mandatario, para que éste efectie por su cuenta la cobranza, pero exclusivamente
de los compradores (deudores) autorizados; cuando se encarga a través de un contrato de
comisién, bastard que en el mismo se mencione para que ha sido constituido es decir, sefialar
su fin especifico, que en cste caso serd el de cobrar un determinado mimero de documentos

a los compradores (deudores) que hayan sido autorizados.

El clausulado varfa de acuerdo a la voluntad de las partes, apegado a derecho y en
beneficio comiin; obviamente como todo contrato, se inclina a proteger a la empresa de
factoraje ya que, ésta pagé por los documentos y lo inico que espera, es recuperar lo pagado
en el plazo que haya sido estipulado ya sea en el contrato o en la fecha que se consigna en

los documentos.

Por su forma de operacidn se observan los pasos que en el factoraje con recurso, es

decir, en términos generales, el cliente queda obligado solidariamente con ¢l deudor, a
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responder del pago puntual y oportuno de los derechos de crédito itidos a la empresa

de je fi iero; o sea, la emp Cedente transferird a la empresa de factoraje,

aquellos dercchos de crédito en los cuales el propio cedente serd responsable de la existencia

y legitimidad de los mi al de la isién, por lo que, al convertirse en

deudor solidario, responde de la solvencia de los Compradores.
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De este diagrama, se aclara lo siguiente:

1. La disponibilidad de Ia Lfnea. Cuando se autoriza al Cedente, después de que la empresa
de factoraje hizo su andlisis y lo presentd al C_Zomilé respectivo, se determina el monto de la
lfnea a autorizar, por eso, al realizar una cesién, se¢ observa si la Ifnea todavia tiene
capacidad para aceptar una nucva cesi6n y si al aceptarla se excede o no. Se debe procurar
siempre, que no hayan excedentes, de lo contrario la empresa de factoraje quedarfa

desprotegida.

2. Célculo de la cesién. Este aspecto ¢s muy importante, sobre todo contablemente ya que,

se deben computar los intereses y determinar si estos son anticipados o al imicnto. Esto
de los intereses se mancja tinicamente de modo operativo: en ambos casos se recibe la

documentacién, se validan las firmas, se verifican los di S, se ve Ia di ponibilidad

de la lfnea y que los compradores sean los autorizados por la empresa de factoraje pero

cuando:

a) Los intereses son por anticipado.- Se calculan los intereses y comisiones y se descuentan

del anticipo; por ultimo, se entrega un estado de movimientos mensual a la cedente;

b) Losi son al vencimi -Se las comisi y se di del anticipo,

los intereses se cobran mensualmente sobre saldo promedio; el estado de movimientos s¢

entrega mensualmente, momento en el que se cobran los intereses.



115
3. Programa de vencimientos, Aquf se descargan o cargan documentos es decir, se maneja

por fechas y se observa cuales documentos quedan vigentes y cuales se han pagado.

4. Reembol. Cuando la emy de factoraje recupera el valor total de los documentos

cedidos, devuelve a la cedente el porcentaje que dejo de cubrir al momento en que se realizé

1a cesidn.

En el factoraje financiero una empresa proveedora o cedente, cede sus cuentas por
cobrar a la empresa de factoraje, obteniendo a cambio un alto porcentaje de efectivo que,
normalmente oscila entre un 70 y un 95 por ciento de su valor. La empresa de factoraje
custodia y realiza fisicamente la cobranza (si se celebré el contrato de factoraje con mandato

de cobranza o cobranza delegada, serd Ia empresa cedente la que realizard fisicamente fa

cobranza), momento en ¢l cual, entrega a {2 emp cedente la dift ia del p je que

no le entregé al inicio, esto es, del 5 al 30 por ciento restante.

Por iltimo, sélo cabe mencionar que la empresa de factoryje tendrd derocho a revocar
el contrato por el que s delega la cobranza, exigiendo el cumplimiento forzoso cuando la
cedente sea declarada en estado de quiebra, concurso o suspensién de pagos, resultase
insolvente, fueren intervenidos o embargados el total o parte de sus activos, ceda parte o el
total de estos a favor de terceros acreedores, sea emplazada a huelga, que los documentos
sufran un deterioro flsico imputable a la cedente, que no se reporte cualquier contingencia

n 1.

que se p enla peracién de los itos, o por ag; causas que se establezcan
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contractualmente o afecten intereses de terceros.

Hoy en dfa existen mayores y mejores alternativas de inversién y de crédito en las

que 1a agilidad de operacién tiene un valor determi El 4rea f iera de las empresas

se ha convertido en un elemento importante para su desarrollo cotidiano; por ello, su
crecimiento depende en forma importante del buen juicio de su l{der y de las decisiones

tomadas en esa 4rea,

Con este propdsito, 1as empresas de factoraje financiero ofrecen servicios técnicos

D ados, un

Aad

sistema integral enfocado a lograr la eficiencia del

manejo de las cuentas por cobrar,

Ef jo dela es parte fund: §-del negocio. Vrg. El grupo de ventas

de una empresa, normalmente desea que se le extienda crédito a sus compradores, lo que,
ademé4s de consumir recursos financieros del capital de trabajo, implica una carga

administrativa y contable, asf como riesgo de cobranza. Y sin embargo, resulta estratégico

para la penetracién del do de los prod de l1a empresa, el poder hacer

ideraciones respecto al plazo y condiciones de pago que se le otorgan a los compradores

de los productos o servicios de su empresa; estas consideraci son vélidas tanto en
do que dominan los ¢ d como en dos de ded e igual

P B

vélidas cuando las tasas de interés van a la alza o a la baja.
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Para financiarse por medio del factoraje, la empresa debe tener cuentas por cobrar

para ser cedidas y la empresa de je fas comprard de do a la calidad de las

mismas,

5.2, PORCENTAJES Y COMPRADORES.

La LGOAAC en su artfculo 45-Q sefiala:

"El importe méxnmo de las responsabilidades a favor de una

p de f: fi iero y a cargo de un sola persona o
grupo de personas que, por nexos patrimoniales o de
ilidad, yen ricsgos no excederd de los

lmites que determine la Secretarfa de Hacienda y Crédito Piblico,
oyendo a la Comisign Nacional Bancaria®.

Por su parte, la Regla Decimoprimera de las REGLAS PARA LA OPERACION DE
EMPRESAS DE FACTORAJE FINANCIERO, sciiala:

“En las operaciones a que se refiere la fraccién 1 det articulo 45-B
de la Ley General de Organizaciones y Actividades Auxiliares del
Crédito, el importe médximo de las responsabilidades a cargo de un
deudor persona moral, de los derechos de crédito transmitidos a
una empresa de f: 0, no derd del 100% del
capital contable de dicha emp de fz je fi iero ni det
25% de su capital, tratdndose de deudor persona fisica.

En las operaciones a que se refiere la fraccidn II del arifculo 45-B
de la Ley General de Organizaciones y Actividades Auxiliares del
Crédito, el importe mdximo de las responsabilidades de cualq
clase a cargo de un cliente persona moral de una empresa de
factoraje financiero no excederd del 100% del capital contable de
dicha empresa de factoraje financicro ni del 25% de dicho capital,
tratdndose de clientes persona fisica.
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Adicional a las limitaci blecidas en los dos parrafos
anteriores, la suma de las responsabilidades derivadas de las
operaciones a que se refieren las fracciones I y II del artfculo 45-B
de la referida ley, a cargo de un deudor persona moral no excederd
del 100% del capital contable de la propia empresa de factoraje
financiero ni del 25% de dicho capital, tratdndose de deudor
persona ffsica.

El conj de responsabilidades a cargo de un grupo de personas
que por sus nexos patrimoniales o de responsabilidades constituyan
riesgos comunes entre si, quedard sujeto a los lmites sefialados en
los pérrafos anteriores, segun corresponda.

Excepcionalmente la Secretarfa de Hacienda y Crédito Publico, a
solicitud de 1a empresa de factoraje financiero podrd autorizar

operaciones especificas por montos superiores cuando las
caracterfsticas de las mismas asf lo justifiquen”.

Es menester seiialar que lo establecido por la Ley es en proteccién de las empresas

de factoraje financiero ya que, al autorizar montos superiores a su capacidad contable, le

crearfa un déficit c, do falta de liquid demds, no se debe olvidar que el objeto de

las empresas de factoraje es el de otorgar financiamiento que, en un momento dado apoye
la economfa de sus clientes, proporcionando servicios que, para las empresas cedentes

podrfan resultar muy ¢ostosos.

Si bien es cierto, las empresas de factoraje financiero deben, solicitar autorizacién

a la Secretarfa de Hacienda y Crédito Piblico para que su funcién no resulte gravosa;

también lo es que la propia S fa apoya medi; 1a expedicién de Reglas de cardcter
general a la empresas dedicadas a la actividad econdmica y financiera del pafs, para que su

funcién sea mds fuerte y que, en un momento dado, pueda acudir a los recursos o medios
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jurfdicos y contables que Existen en el campo en el que esta actividad se descnvuelve, para

ser mds competitiva.

Se manejan porcentajes porque la actividad del factoraje es decir, su forma operativa

es emi ble, se i castos; por lo que, sus nimeros

y contabilidad en general debe ser revisada y en su caso, autorizada por los Secretarfa de

Hacienda y Crédito Publico, para que no exista malversacidn de fondos.

El factoraje es un sistema integral, ya que debe haber un acuerdo entre el cedente y

Ia empresa de f: je, para estipular y ;.v ir de cuales empresas estdn dispuestas a

vender o comprar cartera, a qué precio y a qué plazo.

Ahora bien, el de la d conoce de > cuales son las

P

posibilidades de generar efectivo, porque conoce sus cuentas por cobrar y sabe, que si lo
necesita las puede cambiar por efectivo, asf, st ocupa este medio, es financiamiento para

multiplicar su produccién, una y otra vez, sélo requiere saber que sus ventas estardn

Jestinadas a los dores a qui Ia lei vender.

P q T

En consecuencia, el ifmite para hacerse del fi iami que

q s 5€ a
en la capacidad de la empresa para generar ventas. El factoraje estd marcado por su
capacidad de generar produccién, no por el importe de sus activos, ni de su revaluacién, sino

por su productividad; ello es particularmente (til para la empresa chica y mediana.
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Por lo que se refiere a los porcentajes autorizados a la empresa cedente para que ésta
realice la cobranza de Jas cuentas por cobrar, es menester seftalar que oscila entre un 10y

un 100% en virtud, sobre todo de los compradores que hayan sido autorizados por la

empresa de factoraje fi iera y por los d que hayan sido cedidos; es conveniente
que la cobranza Ia realice ¢l propio cedente, obligdndose a cubrir el monto de lo adeudado
en el tiempo que se haya establecido. Pero también es necesario el estudio y andlisis que la
empresa de factoraje realiza con anticipacién a la celebracién de los contratos, ya que, no
puede arriesgarse a que la documentacién y los datos szan falsos, o que el papel que cedan

no sea reconocido en el mercado.
Por ello, también es valiosa la experiencia de pago que se tiene con una diversidad
de compradores, asf como la informacién que intercambian entre las diversas entidades

financieras con apoyo de la Asociacién Mexicana de Empresas de Factoraje (AMEFAC).

Asf, el artfculo 45-R de Ja Ley General de Organizaci y Actividades Auxiliares

del Crédito sedala:

"Las empresas de factoraje financiero deberdn obtener
informacién sobre la solvencia moral y econémica de los
deudores en los contratos de factoraje. En sus decisiones
deberdn tener en cuenta preferentemente la seguridad, liquidez
y rentabilidad de las operaciones que realicen y deberdn hacer
el andlisis de los derechos de crédito que vayan a adquirir. Las
operaciones a que se reficre Ia fraccién II del artfculo 45-B
deberdn ser congruentes con la capacidad econémica real de los
clientes y con Ia naturaleza y clase de los derechios de crédito
que se hayan transmitido".
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Las criterios de evaluacién de las empresas de factoraje son peculiares, pues no van
enfocados al tamafio o capacidad financiera de los prospectos, sino a su capacidad de

generacion de ventas y que sean empresas sanas, es decir, libres de gravamencs,

controversias judiciales o, cualquier otra situacién que afecte contundentemente su estabilidad
econémica.
5.3. NOTIFICACIONES

La notificacién de la cesién de las cuentas por cobrar es de extrema importancia en

el factoraje financicro, para evitar que el prador de 1a fa pague di a

a empresa cedente.

En ocasiones este notificacién se efectlia estampando un setlo en cada factura con los
siguientes términos: “"Esta factura ha sido cedida y serd pagadera s6lo a la empresa de
factoraje, a quien deberd darse aviso de cualquier devolucidn de la mercancfa, asf como de

reclamaciones por faltantes, por no haber sido entregada, o por cualquier otro motivo”.

El artfculo 45-K de la Ley General de Organizaciones y Actividades Auxiliares det
‘Crédilo sefiala:

"La tr isién de los derechos de crédito deberd ser
notificada al deudor por la empresa de factoraje financiero, en
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\
términos de las disposiciones fiscales, a través de cualquiera de las
formas siguientes:

1. Entrega del documento o documentos comprobatorios del
derecho de crédito en los que conste el sello o leyenda relativa a
la transmisién y acuse de recibo por el deudor mediante
contrasefia, contrarrecibo o cualquier
otro signo inequfvoco de recepeidén;

1. Comunicacién por correo certificado con acuse de
recibo, telegrama, télex o telefacsimil, contrasefiados o cualquier
otro medio donde s tenga evidencia de su recepcién por parte del
deudor, y

III. Notificacién realizado por fedatario piiblico.

En los casos seflalados, la notificacién deberd ser realizada en el
domicilio de los deudores, pudiendo efectuarse con su

" P

rep: legal o cualquiera de sus dependi 0 emp )

Para los efectos de la notificacién a que alude el prrafo anterior,
se tendrd por domicilio de los deudores el que se sefiale en los

s en que los derechos de crédito objeto de los
contratos de factoraje.

El pago que realicen los deudores al acreedor original o al tltimo
titular después de recibir la notificacién a que este precepto s
refiere, no los ]i!?era ante la empresa de factoraje financiero.

La notificacién se tendrd por realizada al expedir los
deudores contraseiia, sello o cualquier signo inequfvoco de haberla

recibido por alguno de los medios sefialados en el presente
artfculo”.

La transmisién de los derechos de crédito a la empresa de factoraje surtird efectos
frente a terceros, desde la fecha en que haya sido notificada al deudor, sin necesidad de que

sea inscrita en registro alguno y otorgada ante fedatario piblico (artfculo 45-1 LGOAAC).
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Por lo que a las disposiciones fiscales se refiere, el artfculo 32-C del Cédigo Fiscal

de la Federacidn seiiala:

“Las empresas de factoraje financiero estardn obligadas, en todos
los casos, a notificar al deudor Ia cesién de derechos de crédito
operado en virtud de un contrato de factoraje financiero, excepto
en el caso de factoraje con mandato de cobranza o factoraje con
cobranza delegada.

Estardn obligados a recibir Ja notificacién a que se reficre
el pérrafo anterior, los deudores de los derechos cedidos a
empresas de factoraje financicro.

La notificacién a que se refiere este art{culo se realizar4 por
cualquiera de los medios previstos por el artfculo 45-K de la Ley
General de Organizaciones y Actividades Auxiliares del Crédito,
dentro de un plazo que no excederd de diez dfas a partir de la
fecha en que operd la cesidn correspondicate”.
El no efectuar la notificacidn de la cesién de créditos operada en virtud de un contrato

de factoraje financiero, o el negarse a recibir dicha notificacidn, los hard acreedores a una

sancién equivalente al 2% del valor del crédito cedido (arts. 84-E y 84-F CFF).

Ahora bien, toda empresa de factoraje fi iero tiene Ja obligacidn de notificar la
cartera, para que, las deudas adquiridas le sean liquidadas directamente a ella y asf evitarse

p y riesgos i io:

Ademds, no hay que olvidar que la propia LGOAAC en su artfculo 48, dispone que

constituirdn titulo ejecutivo il, entre otros d aquellos que demuestren los

derechos de crédito itidos a de factoraje fil iero, notificados debid

P
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al deudor, diéndose dicha notificacién como la forma de comunicacién al deudor de los

derechos cedidos en favor de la empresa de facloraje.

5.4. PERSPECTIVAS.

Es diffcil estimar cuando y donde nacen las operaciones de compra de cartera, pero
algunos historiadores estiman que fue probablemente 600 afios A.C.. en Babilonia, En Roma,
240 afios A.C.. se hacfa un tipo de operacién parecido al factoraje tal y como lo conocemos
en la actualidad. El registro histérico méds trascendente del factoraje, hace referencia a

Inglaterra y a su colonia en el Nuevo Continente.’

Dos siglos después los servicios generados por los "factores”, entendiéndose éstos,
como aquellos cuya actividad es el factoraje; se habfan hecho itiles. Muchas ramas y

actividades ingresaban al sistema, dando nacimiento a las grandes empresas de factoraje.

En 1905 se realiza la primera operacién de factorajc con recurso, en Chicago,
1llinois, U.S.A. El factoraje deja atrds las labores de comercializacién y empieza a

especializarse en servicios financieros.

=

Eatre 1931 y 1933 se marca el despegue de las emp de f: j iero en




. 125
Estados Unidos, debido principalmente a la crisis monetaria y bancaria de aquel pafs. Et
servicio de financiamiento al capital de trabajo de las empresas mediante 1z venta de sus
carteras, tiene un vertiginoso crecimiento y una masiva utilizacién en casi todas las ramas
econdmicas. En esa misma época, la banca norteamericana prueba las potencialidades de este

instr y iendo buenos

Hacia finzles de los afios 50, las empresas norteamericanas incursionan en el mercado
europeo, el cual en Ia actualidad es préspero y moderno, empezando a competir con el

Estados Unidos de Norteamerica.

El factoraje en México es realmente nuevo; a principio de los afios 60, se fundaron

dos emp que se dedicarfan al factoraje con recurso: WALTER E.

HELLER DE MEXICO, S.A. y CORPORACION INTERAMERICANA, S.A. En 1980 sslo
existfan dos o tres empresas de factoraje en el pafs, pero en 1986 empez6 a desarrollarse
hasta contar en la actualidad con mds de cuarenta empresas dedicadas a promover el factoraje

con gran éxito.

Con el auge habido entre 1986 y 1987, varias de las empresas mds importantes del
mercado se empezaron a reunir con el objeto de conocerse, promover sus servicios y ayudar
a sus integrantes a estudiar el mercado en el que se desenvuelven. Asf, surge en el afio de

1988 Ia Asociacién Mexicana de Empresas de Factoraje (AMEFAC).
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Para ser miembro de la AMEFAC, se debe cumplir con los requisitos estipulados en

su reglamento interior. La AMEFAC ticne la facultad de supervisar estrechamente el

comportamiento de sus miembros y no permite que miembro alguno realice operaciones

distintas a las propias del giro.

Como se observa, ¢l auge de esta actividad ha venido en aumento dfa a dfa, y cada

vez més, se p pa por ser petitiva y ofrecer los mejores servicios; el factoraje le
ofrece a la empresa industrial, comercial o de servicios, un servicio integral cimentado en
su capacidad para generar cuentas por cobrar, Y que, ademds, le permite a la empresa que

requiere de financiamiento, utilizar los productos que le ofrecen las empresas de factoraje

financiero, de la manera en la que mds sc adapta a su forma y necesidades de operacion.

La dindmica actual del pafs, sustentada en un principio de modernidad, obliga al

empresario mexicano, a formular nuevas estrategias encaminadas a lograr una posicién

prepond enel do y sobre todo, a conseguir que sus productos puedan competir

con ventaja en los mercados internos y externos.

Para la obtencién de esos objetivos, el empresario moderno debe disponer de nuevas
tecnologfas, crearlas o adquirirlas; ademds debe enfrentarse a grandes obstdculos, entre los

que destaca la falta de liquidez.

Por todo ello, ¢l estudio de los dif i fi i dqui dfa a dfa
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mayor importancia; dentro de los que destaca el factoraje, como el sistema administrativo

y financiero a corto plazo medi el cual, el

p io logra resolver su problema de
liquidez ya que, consigue recuperar de inmediato toda o una parte de su cartera, es decir,

convierte en efectivo sus cucntas por cobrar.

Por lo que al costo de las operaci de jefi iero se refiere, cabe sefialar

que estos se encuentran en relacién directa con:
1. Los honorarios por servicio de apertura de linea, y

2. El valor del descuento por pronto pago o el rendimiento que g ardn los

acordados.

El honorario por servicio, oscila entre un l{mite mfnimo y un mdximo, la diferencia
entre ambos Ifmites se encuentra condicionada al importe de las ventas, el némero de
facturas, la concentracién y rotacién de la cartera, la calidad del producto, la distribucién
geogrifica de los compradores; entre muchos otros. Todo esto, supone un detallado estudio,
teniendo en cuenta las circunstancias que ocurren en la empresa cedente y principalmente en

1a cartera de compradores que cede a la empresa de factoraje, que es 1a base del factoraje,

La forma de cobro de estos costos depende de los criterios que se aplican en cada

empresa de factoraje.

Al ceder todas o parte de sus cuentas por cobrar, la contabilidad de la empresa
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1 difiead blaciand

se ve la nuevas cuentas de registro en relacién con esta

operacidn.

El registro y control de sus operaciones a crédito sc ve radicalmente reducido, ya que

las cuentas de los compradores se sustituyen por una nueva: la de la empresa de factoraje.

La d debe eliminar de sus activos los créditos cedidos, ya que estos

P

han sido transmitidos en propiedad a la empresa de factoraje.

Por todo lo anterior, las empresas de factoraje financiero en México, siguen teniendo

gran auge, ya que ofrece servicios que mej Ia liquidez del cedente, con

la seguridad de que, la empresa de factoraje cuenta con efectivo cuando se le necesita; por
lo que, al tener estos recursos, le permite a las empresas cedentes reducir el volumen de
deudas a corto plazo, mejorar el fndice de solvencia inmediata, abrir nuevas posibilidades

frente a las instituciones bancarias y satisfacer futuros compromisos financieros,

Por otro lado, las empresas de factoraje a Ia fecha tienen especial cuidado de realizar
un estudio de la solvencia del deudor y asf determinar, el monto méximo de crédito que se
pueda autorizar, el plazo y las garantfas; en base al riesgo existente, y disminuyendo el

porcentaje de pérdidas ocasionadas por mora o i plimi de pago.
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CONCLUSIONES

PRIMERA.- El factoraje permite a la empresa recibir en forma eficiente, un conjunto de

servicios fi i y inistrativos que le ayudan a reactivar sus operaciones y a

encauzarlos hacia los objetivos deseados.

En el factoraje financiero encontramos que una de sus funciones bdsicas es el estudio

y atorgamiento de lineas de crédito comercial a sus clientes, estudio que realiza en forma

q

eficaz ya que cuenta con los imi necesarios acerca de inconvenientes que

pudieran influir en las metas empresariales, tales como la presentacién de demandas, o
modificaciones a las leyes, reglamentos o disposiciones oficiales que afecten la calidad

crediticia de los clientes.

SEGUNDA.- Por lo que respecta al mandato de cobranza o cobranza delegada. Deberfa
hacerse un sélo contrato, en el que se sefialen perfectamente los derechos y obligaciones
tanto de la empresa de factoraje como de la empresa cedente y al mismo tiempo, sefialar las
del mandante y mandatario, s¢ evitarfa que las propias empresas se llenen de trdmites que

provocan que esta actividad sea lenta.

Es cierto que en las Reglas para la Operacidn de Empresas de Factoraje Financiero,
sefiala que dichas empresas podrén aceptar que la cobranza se realice por terceros, pero no

establece en forma especifica este mecanismo, que bien podrfa corregirse sefalando su
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mecdnica en el mismo Contrato Normativo,

TERCERA.- Por otro lado, si bien es cierto, las empresas de factoraje tienen como objeto
principal el de realizar la administracién y cobranza de los derechos de crédito a ella cedidos
y que los documentos de las empresas cedentes se convierte en uno sélo, el de la empresa
de factoraje; también lo es que, en Ja mayoria de los casos las empresas cedentes s llenan
de papelerfa, documentos, estados de cuenta, solicitudes de anticipos, contrarrecibos, en fin;
cantidades que en un momento dado provocan falta de control y en ocasiones una

contabilidad inexacta. Considero que se deberfa tener mds cuidado en el aspecto contable y

operacional de las empresas de fz je y asf real evitarle a las empresas

cedentes. No hay que olvidar que nil empresa es indispensable para la supervivencia
de otra, pero si necesaria su mejor y mayor especializacién en sus operaciones y manejo de

Ias cuentas para su desarrollo dentro del amplio mercado que actualmente existe en el pafs.

CUARTA.- Existen operaciones que en México no son utilizadas, tales como el
FACTORAJE PURO o EL FACTORAIJE INTERNACIONAL. El Factoraje Puro no se
utiliza por ser altamente riesgoso para las empresas de factoraje financiero, ya que, las

empresas ceden sus cuentas por cobrar sin quedar en ningiin momento obligadas para con

las emp de f je fi iera, es decir, el riesgo es adquirido por Ja empresa de

factoraje, ésta se tiene que preocupar por la administracién y cobranza de las cuentas y

también por si éstas no son cubiertas en el plazo estipulado.
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QUINTA.~ El Factoraje Internacional nace, por la necesidad que las empresas exportadoras

tienen de contratar un agente que

una isién, se bilice de la solvencia

de los compradores en el extranjero y se encargue de administrar la cobranza.

SEXTA .- El sistema de servicios de Factoraje conforma un conjunto de instrumentos que
ofrece la posibilidad de afectar las variables financieras y administrativas mds importantes
presentes en la actividad industrial, comercial y de servicios; sus beneficios son, entre otros:
- Liquidez inmediata para las empresas.

- Otorgamiento de capital de trabajo.

- F contra inflaci 108,

- Reduccién de costos financieros.
- Liquidez a proveedores

~ Reduccidn de los costos operativos en los departamentos de crédito y cobranza.

SEPTIMA.- Las empresas de factoraje en su desacrollo tienen costos elevados en virtud de

"

que se fc

con otras ituci de Crédito o Financieras, evento que puede ser
subsanable con un mayor mimero de operaciones y un mayor control en el otorgamiento de

los créditos.

OCTAVA.- Se trata de una actividad en desarrollo, que busca otorgar financiamiento,

basada en la experiencia de sus cli en el d ional. Ademds, se rige a través

de la Ley Gencral de Organizaciones y Actividades Auxiliares del Crédito, Ordenamiento
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it 4.

de un mejor

que ha sido modificado en beneficio de la E i yen

desarrollo de Ia misma.
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