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INTRODUCCION 

El tema de la propiedad industrial es hoy un aspecto muy 

importante en el mundo. Diversos paises, sin considerar la 

orientaci6n política o econ6mica que éstos tengan, estAn 

replanteando sus sistemas de propiedad industrial. Asimismo, 

se observa a nivel internacional ese mismo efecto, lo cual se 

refleja en la actividades que se están llevando a cabo en la 

Organizaci6n Mundial de Propiedad Intelectual (OllPI) y el 

Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio (GATI'). 

Dicho replanteamiento esta modificando la estructura 

normativa e institucional en el contexto internacional. Los 

cambios en esta área responden fundamentalmente a la 

importancia que se da a la tecnoloq1a como un elemento 

relevante para mejorar la posici6n competitiva de una empresa 

y a la comercialización de bienes que son producto de la 

aplicación de esa tecnolog1a, por lo tanto, los paises se ven 

afectados en su participación en el comercio a nivel mundial. 

El sistema de propiedad industrial, como un instrumento para 

promover el desarrollo de la creatividad del intelecto humano 

y fomentar nuevas formas de comercialización de productos, se 

encuentra estrechamente vinculado con la tecnología y el 

comercio. En los ültimos años, la econom1a mundial ha entrado 

a un proceso de globalizaci6n en el que la propiedad 

industrial, el desarrollo de la tecnolog1a y el comercio 
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forman parte de un sistema inteqrado, y en este sistema, las 

actividades en un rengl6n afectan a cada uno de los otros. De 

la misma :forma, el sist...,. de propiedad industrial tiende a 

globalizarse para dar respuesta a ese mismo efecto en la 

econom1a internacional. 

Las empresas, particularmente las trasnaciona les, requieren 

de la realizaci6n de modificaciones al sistema de propiedad 

industrial que les permita enfrentar la competencia en un 

mercado internacional. 

México, al iqual que otros paises, ha iniciado, desde hace 

varios al\os, una reestructuraci6n econ6mica, con el fin de 

adaptar su econom1a al proceso globalizador de la econom1a 

mundial. Como un elemento de la estrategia para realizar 

dicha adaptaci6n, se encuentra la modificación de su sistema 

de propiedad industrial. 

En virtud de lo anterior, en el presente trabajo se analiza 

cómo está conformado el sistema internacional de propiedad 

industrial y su relaci6n con la tecnolog1a y el comercio, 

senalándose un vinculo directo entre estos elementos y las 

empresas trasnacionales, y se concluye en un análisis del 

sistema de propiedad industrial en México para observar c6mo 

estar1a siendo reestructurado los sistemas nacionales e 

internacional de la propiedad industrial, los cuales estarán 
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regido por nuevas reglas. 

El capitulo primero seftala, desde sus antecedentes, el marco 

normativo e institucional de la propiedad industrial, que 

permite observar c6mo se encuentra actualmente configurado el 

sistema internacional de propiedad industrial y hacia donde 

se dirigen los cambios a éste. 

En la segunda parte del trabajo, se analizan diversos temas 

que son objeto de negociaciones internacionales para el 

establecimiento de nuevas normas internacionales en el área. 

Asimismo, se puede observar en este capitulo la importancia 

de nuevas invenciones y su protección, que da como resultado 

una reorientaci6n de las tendencias normativas e 

institucionales del sistema internacional, que busca 

responder al actual desarrollo de la tecnologia. 

El tercer capitulo incluye un análisis sobre las empresas 

trasnacionales y su relación con la tecnolog1a y la propiedad 

industrial. La posición competitiva de estas empresas, y en 

general de cualquier empresa, se ve afectada cuando no 

cuentan con la tecnolog1a y las formas de comercializaci6n 

adecuadas, por lo que la propiedad industrial se convierte en 

instrumento fundamental en la supervivencia y el desarrollo 

de las mismas. As1, las empresas trasnacionales están 
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!nrluyendo en la cont!quración de nuevas tendencias 

internacional•• para la protección de nuevas áreas de la 

tecnolog1a. 

Por Qltimo, se presenta el caso de México como un ejemplo a 

través del cual se pueden observar las tendencias de los 

cambios que est4n ocurriendo en materia de propiedad 

industrial a nivel mundial, con los que se desea configurar 

un nuevo sistema de propiedad industrial que sea un 

instrumento que, dentro de la estrategia para establecer 

modelo económico que busca insertar adecuadamente al pa1s en 

el proceso de globalizaci6n de la econom1a mundial, 

contribuya a lograr los objetivos en materia de desarrollo 

tecnol6qico y comercio exterior del pa1s. 
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I. EL SISTEMA INTERNACIONAL DE PROPIEDAD INDUSTRIAL 

Existen diversas instituciones y normas que conforman un 

ambiente a nivel internacional que se refiere espec1f icamente 

a cuestiones de propiedad industrial, a este conjunto de 

instituciones y normas se le ha denominado el Sistema 

Internacional de Propiedad Industrial. 

1) Antecedentes 

Para poder establecer los antecedentes del sistema 

internacional de propiedad industrial, primero se debe partir 

del análisis de algunos instrumentos jur1dicos que 

permitieron establecer las bases para confonnar los primeros 

sistemas nacionales de propiedad industrial a finales del 

siglo xv. En 1474, en la Repüblica de Venecia, se promulgó 

una legislaci6n sobre invenciones, que hoy se conoce como la 

primera ley de patentes (1). Esta ley incluy6 caracter1sticas 

muy similares a las que actualmente encontramos en las 

legislaciones sobre patentes, tales como la novedad, la 

ingeniosidad (actividad inventiva), registros obligatorios, 

existencia de una oficina nacional, y temporalidad del 

privilegio. 

(l) Porzio, Marino: "Tendencias de lae Pol1ticas y Reg1menes 
de Propiedad Industrial en los Paises de América Latina y el 
caribe", SELA, Venezuela, 1989, documento SP/SELA/PI/I/Di/ 
No. 1, febrero de 1989, pa9. 6. 



Otros paises no siguieron inmediatamente el ejemplo de 

Venecia, pues pasó m~s de un siglo para que se viera repetido 

con la adopci6n de normas en materia de propiedad industrial. 

Es as1 que, hasta el afto de 1601 en Inglaterra, se estableció 

una protección para las "cosas novedosamente inventadas" (2). 

Posteriormente en 1641 y 1786, se establecieron 

reglamentaciones en Estados Unidos, y en Francia en 1669 y 

1791. 

Otros paises europeos reglamentaron la protección de las 

invenciones sólo hasta el siglo XIX, como fueron los casos de 

los Paises Bajos en 1809, Noruega en 1859, Finlandia en 1898 

y Dinamarca en 1894. Más tarde, en 1885, Jap6n estableció una 

legislación sobre la protección de las invenciones. 

No obstante la adopción de estas legislaciones, sólo con 

la evolución de los sistemas de comunicación y la expansión 

del comercio internacional, desarrolladas ambas Areas 

principalmente por los paises europeos, se comenzaron a crear 

las condiciones comerciales ante las cuales las legislaciones 

nacionales no eran capaces de responder, por lo que se 

observó la naces id ad de crear una protección mas amplia y, 

con ella, de internacionalizar los sistemas nacionales de 

protecci6n de la propiedad industrial. Este proceso de 

internac~onalizaci6n de los sistemas de protecci6n se observa 

particularmente en la etapa de 1111globalizaci6n"" que se está 

(2)Porzio, Marino: op. cit pag. 7. 



viviendo en nuestros d1as. 

Ante 

finales 

la necesidad 

del siglo 

de una protecci6n internacional, 

XIX, se iniciaron una serie 

a 

de 

negociaciones para suscribir un tratado internacional sobre 

la regulaci6n de los derechos de propiedad industrial. Estas 

partieron con la celebraci6n de la Conferencia Internacional 

de Viena, en 1873. 

2) Sistema Internacional de Propiedad Industrial 

Las negociaciones internacionales iniciadas en la 

Conferencia de Viena culminaron con la celebraci6n en 1883, 

en Par1s, con una Convenci6n Internacional, durante la cual 

se acordó el texto de un convenio que estableci6 una Uni6n 

Internacional y una serie de normas y principios para la 

protecci6n de la propiedad industrial. 

En este Convenio internacional se incluyó una disposici6n 

importante sobre lo que se deber1a entender por 11propiedad 

industrial11 • Al acuerdo internacional alcanzado en 1883 se le 

denominó "Convenio de París para la Protección de la 

Propiedad Industrial", que hoy se conoce comQnmente como la 

11 Convenci6n de Par1s 11 , y es considerado como la piedra 

angular del sistema internacional de propiedad industrial. 

Este ha servido de fuente de inspiración para la conformación 

de legislaciones nacionales e internacionales para la 
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protecci6n de la propiedad industrial. Otros Acuerdos 

internacionales siguieron o.l Convenio de Parla, y en 

conjunto, han lleqado a configurar un complejo "Sistema 

Internacional de Propiedad Industrial". 

Para resaltar la importancia del Convenio de Paria, es 

conveniente senalar que es un tratado que ha permanecido 

vigente durante m4s de 100 af\os, durante los cuales se han 

hecho revisiones y modificaciones al mismo, y al cual se 

encuentran adheridos m!s de 100 paises (3). Asimismo, se debe 

considerar que la propiedad industrial ha sido, desde 

entonces, una área muy especializada que s6lo en los Qltimos 

anos ha cobrado la importancia que merece, y su campo de 

aplicaci6n es cada vez más amplio. 

3) conceptos en Materia de Propiedad Industrial. 

Antes de iniciar El análisis de dicho sistema 

internacional, primero quiero senalar algunos aspectos sobre 

la definición del término 11propiedad industrial". Actualmente 

no existe una definición de propiedad industrial comünmente 

aceptada, como en muchos casos en donde se requiere definir 

el objeto de estudio, puesto que existen variaciones de un 

autor a otro y de un pais a otro. El mismo convenio de Par!s 

(3) Ver: States Party to the Convention Establishing the 
World Intellectual Property organization (WIPO) and the 
Treaties Administered by WIPO, and Statcs Members of 
Governing Bodies and Cornmittees WIPO, January 1990, pag. 6. 
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no ofrece una definici6n propiamente de este concepto, ya que 

s6lo contiene una acepc16n muy amplia sobre lo que se deba 

entender por propiedad industrial. sin embarqo, para ubicarlo 

mejor es necesario explicar que la propiedad industrial se 

encuentra contenida en el marco de la denominada "Propiedad 

'Intelectual". 

a) Propiedad Xndustrial 

Los derechos de propiedad intelectual corresponden a la 

categor1a jur1dica de los derechos personales, sirven para 

proteger laa creaciones que resultan de la actividad del 

intelecto humano contra una apropiación eventual por un 

tercero. También permiten a sus autores obtener de esos 

derechos un legitimo aprovechamiento (4). 

Dentro de ésta gran categor1a juridica, encontramos los 

derechos de propiedad industrial y los derechos de autor. Por 

ser el objeto de este estudio, s6lo me centraré en los 

derechos de propiedad industrial y dejo al margen desde este 

momento las cuestiones que se refieran a derechos de autor. 

De acuerdo con la categoría jurídica en la que se 

clasifican los derechos de propiedad industrial estos se 

caracterizan por: 

. (4) Cabinet Plasseraud: "Entreprise et Propriété 
Industrielle 11 , Europrotection, Francia, 1983, pag. 11. 



a) La exclusividad. Se reserva el uso del objeto al titular 

de los derechos. 

b) La territorialidad. Se rigen por las leyes del pa1s en 

donde se concedieron y s6lo se confiere protecci6n en ese 

pa!s. 

e) La temporalidad. Se conceden por un periodo de tiempo 

determinado. 

d) La intangibilidad. Son de carácter inmaterial.(5) 

Por lo anterior, se puede sen.a lar que estos derechos se 

otorgan a personas tísicas o morales y sirven para proteger 

las creaciones de los mismos, concediéndoselas un derecho 

exclusivo de explotación durante un tiempo determinado 

mediante un reconocimiento oficial otorgado por el Estado. 

Asimismo, se puede agregar que los derechos de propiedad 

industrial están comprendidos en las figuras jur1dicas 

denominadas patentes, modelos de utilidad, dibujos y modelos 

industriales, marcas, nombres comerciales, indicaciones de 

procedencia y denominaciones de origen (6). 

El Convenio de Par!s señala, si no en su totalidad (como 

los certificados de inventor que se otorgaban en la URSS y 

los certificados de invención que se conced1an en México, que 

(5) Cabinet Plasseraud: op. cit paga. ll y 12, 
(6) Ver: Articulo l del Convenio de Par1s para la Protección 
de la Propiedad Industrial. 
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no son mencionados en ella), la mayorla de las figuras 

jur1dicas utilizadas para la protecci6n de la propiedad 

industrial, siendo las m6s importantes las que se refieren a 

laa patentes y a las marcas. 

Dada la importancia de estas dos figuras, comenzaré 

primero por indicar una breve explicaci6n de éstas y 

posteriormente sobre las demás. Esto será tltil para 

comprender el concepto de propiedad industrial, el por qué de 

su importancia y su impacto en el contexto internacional. 

b) Patente 

Sa han creado o conceptual izado di versos tipos de 

patentes, tales como las de invenci6n, importaci6n 

precaucional, mejora, perfeccionamiento, adicional, entre 

otras. Sin observar c6mo se les ha denominado, la patente se 

refiere básicamente a una invenci6n. Las invenciones son el 

producto de la actividad humana, que para ser protegida por 

medio de una patente es necesario cumplir con ciertos 

requisitos técnicos y formales que pueden variar de un pais 

a otro, sin embargo, existen algunas reglas generales al 

respecto, entre las que se pueden indicar las que se refieren 

a los requerimientos formales, entre los que se comprende 

fundamentalmente la presentaci6n de una solicitud de patente, 

en la que se describe la invención; y los requerimientos 

t6cnicos, entre los que se encuentran bá.sicamente aquéllos 
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que se refieren a: 

a) la novedad, la invención no debe estar comprendida en 

estado actual de la técnica o haber sido dada a conocer al 

püblico¡ 

b) la altura inventiva, que se entiende en el sentido de que 

la invención no debe resultar obvia para un técnico en el 

campo en el que está comprendida la invención; y 

e) la aplicaci6n industrial. 

Una vez que se han cumplido con esos requ.isitos, 

verificados a través de los exámenes formal y técnico, la 

patente es concedida, y ésta consiste en un documento 

püblico, otorgado por el Estado, mediante el cual se da al 

titular un derecho exclusivo a explotar una invención, por un 

periodo de tiempo y dentro de un ámbito geográfico 

determinado. 

Es conveniente señalar que, aün cuando alguna invención 

pudiera ser protegida por un patente, dicha protecci6n no es 

concedida debido a la políticas industriales adoptadas por un 

gobierno, que puede indicar la exclusi6n de una determinada 

área tecnológica. 

e) Marca 

La marca se refiere a un signo o símbolo. Este signo es 
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utilizado para diferenciar un producto o servicio de otro 

igual o similar y para identificar el origen o productor de 

ese producto o servicio. Para que el signo pueda ser 

protegido por un registro de marca, debe cumplir con 

requisitos formales y t6cnicos, entre los que se pueden 

mencionar la presentaci6n de una solicitud en la que se 

especifique al signo o s1mbolo, que debe ser nuevo, 

distintivo y amparar de uno a varios productos o servicios. 

El registro de una marca es otorgado cuando se ha 

verificado el cumplimiento de dichos requisitos a través de 

los ex&.menes formal y t.§cnico. El registro concede a su 

titular el uso exclusivo del signo, en un ámbito geográfico y 

durante un determinado tiempo, con la salvedad de que este 

registro puede ser renovado indefinidamente. 

d) Modelo de Utilidad 

Los modelos de utilidad se refieren también a invenciones, 

pero el tipo de invenciones protegidas bajo esta figura s6lo 

deben cumplir con los requisitos técnicos de novedad y 

aplicaci6n industrial, además da los requisitos formales. Las 

invenciones protegidas por esta rigura son generalmente de 

tipo mec&nico. En este caso, se conceden los mismo derechos 

que se otorgan por una patente. 
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e) Modelos y Dibujos Industriales 

Los dibujos y modelos industriales se refieren a disel\os 

de car6.cter ornamental que son parte de la apariencia de un 

producto. Para el registro de dibujos y modelos industriales 

se aplican las características técnicas de novedad y 

aplicaci6n industrial y los derechos otorgados al titular de 

este registro son similares a los concedidos por una patente. 

f) Aviso y Nombre comercial 

El registro de un aviso comercial se refiere a oraciones o 

frases que se asocian a un producto o servicio, amparado por 

una marca, para su anuncio. Respecto al registro de un nombre 

comercial, éste concierne a la denominaci6n o razón social de 

una empresa. Ambas figuras conceden un uso exclusivo del 

aviso o nombre comercial al titular del registro y pueden ser 

renovados. 

g) Indicación de Procedencia y Denominación de origen 

Las indicaciones de procedencia y las denominaciones de 

origen son aquellas denominaciones, expresiones o signos que 

indican el origen geográfico de un producto y denotan que un 

producto ha sido producido o elaborado en una determinada 

región geográfica, distinguiéndose de sus similares por ese 

mismo motivo. 
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La denominación da origen, en particular, calil! ica a un 

producto, atendiendo a las caracter1sticas propias del medio 

geogr6fico qua le dan una connotación exclusiva. El Estado 

est4 encargado de declarar la protecci6n de una denominaci6n 

de origen y autoriza el uso de dicha denominaci6n a 

particulares establecidos en la regi6n geogrAtica delimitada 

por una declaración de protección. La protecci6n de una 

denominación de origen dura mientras las caracteristicas del 

producto, resultado del aedio geoqr4tico, continüen. 

h) Competencia Desleal 

La protección contra la competencia desleal se refiere a 

la protección contra todos aquellos actos de comercio que no 

se realizan de buena fe, como los que pretenden crear 

confusión con respecto al origen del producto, el descrédito 

y otros similares. 

4) El Convenio de París para la Protecci6n de la Propiedad 

Industrial. 

Con el Convenio de Paria se establecen una serie de normas 

que qarantizan al inventor o al titular del derecho la 

protecci6n de sus derechos sobre su creación. La importancia 

y trascendencia de este Convenio obliga a tratar diversos 

aspectos del mismo. 
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a) Antecedentes 

Loa antecedentes da este convenio se encuentran en la 

conferencia sobre la protecci6n de los inventoras a nivel 

internacional, que se celebr6 en Viena, Austria, en el afta de 

1873. Se realiza correlativamente a una exposici6n 

internacional que implicaba diversos problemas para los 

inventores respecto a la protecci6n de sus inventos en aquel 

pais. Además, se debe sef'lalar que no se trataba de una 

conferencia oficial. 

Cinco anos después se convocó en Par1s, Francia, a una 

nueva Conferencia Internacional, en la que se establecieron 

las bases para un acuerdo multilateral. En ese af\o (1878), se 

iniciaron los trabajos que conducirian a la conformaci6n del 

Tratado sobre la materia. Sin embargo, debido a diversas 

diferencias que impidieron llegar a un acuerdo final, se 

encargó a una Comisión Permanente que preparara otra 

Conferencia Internacional, destinada a establecer las bases 

para un texto definitivo del Acuerdo con el que se 

garantizara al inventor sus derechos sobre su o sus 

creaciones. 

En 1880 tuvo lugar otra Conferencia Internacional, en 

Par1s, Francia, en donde representantes de 19 pa1ses 

analizaron las diversas propuestas, y se adoptó el proyecto 

de convención. El proyecto final fue sometido a la 
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consideraci6n de alqunos Gobiernos para su aprobación. 

Pin<llaanta, la firma da la Convenci6n de Par1s para la 

Protección de la Propiedad industrial, como se denominó a 

este Acuerdo, se realiz6 en 1883, en una breve Conferencia 

que tuvo lugar nuevamente en París. El Convenio fue 

inicialaente tiraado por Brasil, El Salvador, Guatemala, 

B6lgica, Eapafta, Francia, Italia, Holanda, Portugal y Suiza. 

Actualmente 6sta cuenta con 103 paises miembros, entre los 

que se encuentran tanto paises desarrollados, en desarrollo y 

los que se consideraban del llamado bloque socialistas. 

Durante m4s de 100 anos de vigencia que tiene este 

Acuerdo, se han llevado a cabo revisiones y modificaciones 

del mismo. crono16gicamente se han hecho: en 1900, Bruselas; 

en 1911, Washington; en 1925, La Haya; en 1934, Londres; en 

1958, Lisboa; y, en 1967 1 Estocolmo. De ellas surgieron 

diferentes Actas denominadas con el nombre del lugar en donde 

se realiz6 la revisi6n. Es as1 que la ültima acta vigente es 

el Acta de Estocolmo, a la cual se encuentran adheridos la 

mayor1a de los paises miembros. 

b) Principales Disposiciones del Convenio de Par1s 

Las disposiciones m&s relevantes de este convenio se 

refieren a: 

- El objeto de la propiedad industrial, es decir, las 
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patentes de invenci6n, loa modelos de utilidad, loa dibujos o 

modelos industriales, las marcas, el nombre comercial, las 

indicaciones de procedencia o denominaciones de origen, y la 

represi6n de la competencia desleal. 

- El trato nacional, por el que un pa1s miembro se obliga a 

conceder los mismo derechos, que otorgan las legislaciones 

l~cales, tanto a nacionales como a extranjeros. 

- El derecho de prioridad, que establece que cuando una misma 

solicitud se presenta en varios paises, la techa de 

presentaci6n de una solicitud se retrotrae a la fecha en que 

fue presentada la solicitud en el primer pa1s. 

- Independencia de las patentes, se~ala que una patente 

obtenida para la misma invención en diferentes paises será. 

independiente en cada uno de ellos, particularmente para 

efectos de la duración, causas de nulidad y caducidad. 

Licencias obligatorias, se 

abusos que podr1an resultar 

conceden para 

del ejercicio 

prevenir los 

del derecho 

exclusivo conferido por la patente, como el de la falta de 

explotación de la invenci6n patentada. 

- Derechos del titular de una patente de proceso, se refiere 

a los derechos sobre la importación de productos obtenidos 

bajo un proceso patentado, cuando éstos han sido impor~ados a 
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un pa1• en donde •a concedi6 la patente. 

- Condiciones da registro e independencia de los reqistros de 

•arcas. 

- Prohibiciones para registrar como marcas, los emblemas de 

Estado, aiqnos oficiales da control y emblemas de 

organizaciones intergubernamentales. 

- Disposiciones para la protecci6n de los dibujos y modelos 

induatriales, •arcas de servicio y marcas colectivas, as1 

como noabres coaercialea. 

Medidas para el embargo da mercancía, en casos de 

importaciones de productos que lleven illcitamente una marca 

o nombre comercial. 

- Medidas para asequrar una protecci6n eficaz contra actos de 

competencia desleal. 

La obli9aci6n de proporcionar servicios nacionales 

especiales para asuntos relacionados con la propiedad 

industrial. 

- Mecanismo para la soluci6n de diferencias, que en caso de 

conflicto, deberán ser ventilados principalmente en la Corte 

Internacional de Justicia. 
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Respecto a astas disposicion~s, es conveniente mencionar 

que los puntos de vista mas importantes aplicados para la 

interpretaci6n del Convenio, resultan bastante 16gicoa, si se 

considera qué tipo de "usuario" del Convenio lo estA 

interpretando. Tenemos as! dos opiniones encontradas, la 

primera es del productor de tecnoloq1a y la segunda, la del 

importador de 6ata. 

La posici6n de los productores de tecnologia se fundamenta 

principalmente en que la conceai6n de monopolios a través de 

las patentes promueve la actividad inventiva y favorece la 

realización de inversiones en el ámbito de la inveati9aci6n 

(7). 

Por otra parte, lo importadores de tecnologias (o con poca 

capacidad para producirla) , desean disminuir su dependencia 

tecnol6gica, por ello requieren que el acceso a esa ella no 

sea tan restringido, enfatizando que la protección otorgada 

por los derechos de propiedad industrial debería también 

promover la transferencia de tecnología y no restringir el 

acceso ella. 

Como se observa en los anteriores comentarios, éstos se 

refieren s6lo al campo de las invenciones (patentes, modelos 

(7) Ortiz, Teresa de JesO.s: "La Constitucionalidad de la Ley 
de Invenciones y Marcas frente al Convenio de París", tesis 
para obtener el titulo de licenciado en derecho, México, 
1984, pa9. 13. 
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de utilidad, certificados de inventor, etc.), y no a otras 

figuras coao las marcas y los nombres comerciales. Lo que 

sucede as que la invenciones estAn estrechamente ligadas con 

la tecnolog1a, y las otras, con cuestiones comerciales. La 

tecnoloq1a es considerada como un aspecto fundamental para el 

desarrollo de un pa1s, mientras que las figuras comerciales, 

ea consideraban un reflejo manifestado en los productos 

obtenidos en baae a ella, por lo que el énfasis respecto a la 

propiedad industrial se hace generalmente en el 4rea de 

patentes. 

5) La Organizaci6n KWtdial de la Propiedad Intelectual 

(OMPI). 

El Convenio de Par1s contiene también disposiciones para 

la creaci6n de un organismo internacional que se encarga de 

la administraci6n de los asuntos concernientes a la propiedad 

industrial, derivados de la aplicaci6n de las disposiciones 

en 61 contenidas. Ese órgano administrativo complementa, de 

manera institucional, el establecimiento de un sistema 

internacional de propiedad industrial. 

Actualmente ese orqanismo es conocido como la organización 

Mundial de la Propiedad Intelectual (OMPI). su antecedente 

fue la secretarla Internacional que, posteriormente, se une a 

otra que fue creada de acuerdo con el Convenio de Berna para 

la Protección de las Obras Literarias y Artísticas (adoptado 
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en 1886). Ambas fueron reunidas en 1895, creándose el 

organismo denominado "Ot icina rnternacional Reunida para la 

Protecci6n de la Propiedad Industrial•. Despu6a de la 

creaci6n de éste Qltimo, y debido a la creciente importancia 

de este campo y el incremento de actividades sobre el mismo, 

se iniciaron la• discusiones para establecer un organismo de 

mayor envergadura, por lo que, en 1967, se tirm6 un Convenio 

para constituir la OMPr, que entr6 en vigor en 1970, 

consolid6ndose institucionalmente el sistema internacional. 

En 1974, la OMPI adquiere el estatuto de orqanismo 

especializado de las Naciones Unidas. 

La funci6n de la OHPI es la de promover la protección de 

la propiedad intelectual en el mundo mediante la cooperación 

entre los Gobiernos y desempeftar la administraci6n de varias 

"Uniones", basadas cada una en un tratado multilateral, 

asimismo, se hace cargo de los aspectos jurídicos y 

administrativos de la propiedad intelectual. 

Respecto al 

intelectual en 

conclusión de 

fomento de la protección de 

todo el mundo, la OMPI, 

la propiedad 

favorece las 

nuevos tratados internacionales, la 

modernización de legislaciones nacionales, presta asistencia 

técnica a los países en desarrollo, reQne y difunde 

información, mantiene servicios destinados a facilitar la 

obtención de protección para las invenciones, marcas y 

dise~os industriales cuando se desea obtener en varios 
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pa1aes, y promueve la cooperaci6n administrativa entre los 

pa1•e• •iembros. 

En relaci6n con la cooparaci6n administrativa entre las 

"Union••", la OMPI centraliza la administraci6n de las 

•uniones• en la Oficina Internacional de Ginebra, que es la 

Secretaria de la OMP:r, y supervisa esa adminiatraci6n por 

medio de sus diversos 6rqanos administrativos. 

En la actualidad la OMPI cuenta con 133 paises miembros. 

6) otro• Acuerdos Internacionales en Materia de Propiedad 

Indu11trial. 

como se mencionó, en torno al Convenio de Paria, se han 

suscrito otros acuerdos internacionales que resultan del 

desarrollo y especializaciOn de las diversas áreas que se 

pueden encontrar en el campo de la propiedad industrial. 

Estos acuerdos internacionales ampl1an y diversifican la 

normatividad y los 6r9anos administrativos para la regulaci6n 

y la administraci6n de distintos asuntos que requieren una 

especial atenci6n y tratamiento. 

Actualmente el ndmero de convenios de este tipo asciende a 

13, los cuales se enlistan a continuaci6n: 
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a) Arreglo do Madrid para la Represi6n de Indicaciones y 

Procedencias Falsas o Engaftosas en el Origen de los 

Productos. 

Es adoptado en 1891, ha sido revisado en 4 ocasiones, la 

O.ltima en 1967. Actualmente cuenta con 33 paises miembros, 

establece medidas para el embargo en· el momento de la 

importación, .la prohibici6n de importaciones, la aplicación 

de sanciones contra las importaciones de productos que 

ostenten una indicaci6n de procedencia falsa o enganosa 

respecto al origen de éstos. 

b) Arreglo de Madrid concerniente al Registro Internacional 

de Marcas. 

Es suscrito también en 1891, se ha sometido a revisión en 

seis ocasiones, más recientemente fue la que se efectu6 en 

1967. Actualmente cuenta con 33 paises miembros. Establece 

las medidas para efectuar un registro internacional de una 

marca, que puede tener efecto en los paises miembros del 

Arreglo. 

e) Arre9lo de la Haya concerniente al Depósito Internacional 

de Oiseftos Industriales. 

Se adopt6 en 1925, ha sido revisado en dos ocasiones y 

complementado por tres actas adicionales. Actualmente 21 
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paises son miembros del Arreglo. Se refiere al dep6sito 

internacional de un dibujo o modelo industrial para los 

efectos da procediaiento de registro de estos en los paises 

•iembros. 

d) Arreglo de Niza Concerniente a la Clasificaci6n 

Internacional de Productos y Servicios para los Fines del 

Registro de Marcas. 

Fue adoptado en 1957, ha sido revisado en dos ocasiones, en 

1977 se llev6 a cabo la ultima, 36 paises miembros son parte 

de este Arreglo. Establece una clasificación de productos y 

servicios, que se utiliza para clasificar las marcas de 

acuerdo a los productos o servicios que ésta ampara. La 

clasificaci6n es revisada cada 5 af\os a tin de mantenerla 

adaptada a las condiciones que imperen en el mercado. 

e) Arreglo de Lisboa para la Protección de las Denominaciones 

de Origen y su Registro Internacional. 

Fue suscrito en 1954, ha sido revisado en una sola ocasi6n 

(1967). cuenta con 17 pa1ses miembros. Establece medidas para 

el registro internacional de una denominaci6n de origen (con 

efecto en todos los paises miembros) , define lo que puede 

constituir una denominaci6n de origen y señala acciones para 

combatir el uso de éstas por terceros no autorizados. 
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t) Arreqlo de Locarno que Establece la Clasiticaci6n 

Internacional de Disenos Industriales. 

Fue adoptado en 1968. Son 19 los paises miembros. Establece 

una clasif icaci6n que consiste en una lista de productos que 

pueden ser el objeto de un dibujo o modelo industrial, y 

puede ser revisada peri6dicamente. 

g) Tratado de cooperaci6n en Materia de Patentes. 

Fue suscrito en 1970, enmendado en 1979 y modificado en 1984. 

Son 56 los Estados miembros. En él se establecen medidas para 

el depósito internacional de una solicitud de patente, que 

tiene efecto en los paises miembros designados por el 

solicitante. No concede una patente internacional, pero 

facilita el deposito de una solicitud en varios paises y 

concentra, en algunas oficinas, la realización de los 

exámenes técnicos de novedad que se requieren para que se 

conceda una patente nacional. 

h) Arreglo de Estrasburgo concerniente a la Clasificaci6n 

Internacional de Patentes. 

Fue firmado en 1971, cuenta con 27 paises miembros. Establece 

una lista de secciones y subsecciones (áreas industriales, 

sectores tecnol6gicos, etc.) en las que puede ubicarse una 

invenci6n. La clasificaci6n es revisada cada 5 anos. 
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i) Tratado sobre el Reqistro de Marcas. 

Fue adoptado en 1973. S61o cinco paises son siqnatarios de 

este Tratado. En él se establece, al igual que en el Arreglo 

de Madrid, un registro internacional de marcas, que tiene 

efecto en cualquiera de los paises miembros. 

j) Arreqlo de Viena que Establece una Clasificaci6n 

Internacional de Elementos Piqurativos de las Marcas. 

Fue firmado también en 1973. S6lo cinco paises son miembros 

del Arreglo. Este establece una clasificaci6n fiqurativa de 

marcas, que consiste en una serie de diferentes tipos de 

fiquras y formas de objetos que pueden constituir o ser 

elemento de una marca. 

k) Tratado de Budapest sobre el Reconocimiento Internacional 

de los Oep6sitos de Microorganismos para los Fines del 

Procedimiento de Patentes. 

Fue adoptado en 1977, 24 paises se han adherido al Tratado. 

Establece medidas para el reconocimiento del dep6si to de 

microorganismos (bacterias, hongos, algas, virus, etc.} en 

autoridades internacionales (laboratorios) 

tal efecto. En ellas se deposita 

reconocidas 

un ejemplar 

para 

del 

microorganismo que es objeto de una solicitud de patente, que 

fue presentada en uno o varios paises, en donde se reconoce 
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el dep6sito como la descripci6n de la invenci6n (requerida 

para presentar una solicitud de patente) para efectos de su 

an4lisis y divulqaci6n. 

l) Tratado de Nairobi sobre la Protecci6n del S1mbolo 

Ol1mpico. 

Fue suscrito en 1981, 32 paises son miembros del Tratado. 

Reqlamenta el uso y explotaci6n del s1mbolo ol1mpico, 

particularmente en lo que se refiere al uso de este signo 

como marca. 

Todos los tratados que se han mencionado son administrados 

por la OMPI y se encuentran vigentes. Existen otros tratados 

que no son administrados por la OMPI y se refieren a los 

derechos de autor, generalmente administrados por la UNESCO. 

También existe otro tratado que se refiere al campo de la 

propiedad industrial que no es administrado por la OMPI, tal 

es el caso de la Convenci6n Internacional para la Protecci6n 

de las Nuevas Variedades de Plantas (8). 

Por otra parte, se pueden mencionar algunos tratados que 

han sido recientemente adoptados en Conferencias 

Diplomáticas, pero que no se encuentran en vigor, por no 

haberse todavla ratificado por el nWnero m1nimo de paises, 

(8) Este Acuerdo es administrado por la Uni6n para la 
Protección de las Obtenciones Vegetales (UPOV), la cual tiene 
su sede en Ginebra, Suiza. 
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establecido en el propio Acuerdo. Estos son: el Tratado sobre 

Propiedad Intelectual Respecto de los circuitos Integrados 

(adoptado en 1989); y, el Protocolo del Arreglo de Madrid 

concerniente al Registro Internacional de Marcas (adoptado en 

1989). 

Como se observa, existe una muy amplia gama de 

disposiciones internacionales que tienen que ver con la 

propiedad industrial y que conforman un amplio sistema 

normativo internacional. 

La menci6n de los diferentes Tratados proporciona un 

panorama general del marco normativo del sistema 

internacional de propiedad industrial. sin embargo, como se 

analizará mi\s adelante, la existencia de tan amplia 

normatividad no es considerada suficiente, ni especifica, por 

lo que se est!n llevando a cabo actividades sobre la revisi6n 

de algunos tratados internacionales, o bien, se estAn 

realizando negociaciones para la conclusi6n de otros, con 

objeto de establecer un marco que permita una mejor y más 

amplia protecci6n de la propiedad industrial, acorde con el 

proceso de 1111globalizaci6n"", con el que se requieren niveles 

de protecci6n similares en diferentes paises, que incluso 

puedan tener distintos niveles de desarrollo. 



·CUADRO l 
SISTEMA DE NACIONES ilNIDAS 

ORGANIZACION DE LAS NACIONES UNIDAS 
OHU 

ORGANISMOS ESPECIALIZADOS DE LAS NACIONES UNIDAS 

Organización Mundial 
de la Propiedad 
Intelectual (OMPI) 

Organizaci6n de las 
Naciones Unidas 
para el Desarrollo 
Industrial 

Organizaci6n de las 
Naciones Unidas 
para la Agricultura 
y la Alimentaci6n 

Uni6n 
Internacional de 
Telecomunicaciones 

Organismo 
Internacional de 
Energia Atómica 

Organizaci6n 
consultiva 
Mar1tima 
Intergubernamental 

Organizaci6n de las 
Naciones Unidas para 
la Educación, la 
Ciencia y la 
cultura 

Organizaci6n de 
Aviaci6n Civil 
Internacional 

Corporaci6n 
Financiera 
Internacional 

Organizaci6n 
Internacional del 
Trabajo 

Asociación 
Internacional de 
Fo1:1.ento 

Banco Mundial 

OTROS ORGANISMOS INTERGUBERNAMENTALES* 

Acuerdo General 
sobre Aranceles 
Aduaneros y 
Comercio (GATT) 

Organizaci6n 
Mundial de la 

· 1a Salud 

Organizaci6n 
Meteorol6gica 
Mundial 

Fondo Monetario 
Internacional 

Fuente: Elaborado con base a datos del sistema de organismos especializados de las 
Naciones Unidas. 

Dentro de este sistema internacional se ubica el objeto de mi estudio: "El Sistema 
Internacional de Propiedad Industrial 11 • Como analizaremos má.s adelante la parte 
institucional, los acuerdo internacionales administrados por esas instituciones, as1 
como las actividades que en estos mismos se realizan, proporcionan ciertos elementos 
para el desarrollo del presente trabajo. 



CUADRO 2 

ACUERDOS IHTERN1.CIO.tfALES SOBRE PROPIED1.D INDUSTRIAL 

Acuerdos sobre 
propiedad Industrial 
en general 

convenio do Parle 

Convención Internacional 
para la Protección de las 
Nuevas Variedades do 
Plantas 

Acuerdos sobi:e 
ratentos y 
Diaeftoa Industriales 

Tratado do Cooperaci6n 
on Materia de Patentes 

Arreglo do Estranburgo 
sobre la clasiticaci6n 
Internacional do Patentes 

Arreglo do la Haya sobro 
el Deposito Internacional 
de Disel\os Industriales 

Arreglo de Locarno quo 
Establece la Clasit'icaci6n 
Internacional de Oiael\os 
Industriales 

Tratado de eudapest sobro 
el Reconoch1iento 
Internacional de los 
Depósitos de 
Microorganismos para los 
Fines del Procedimiento de 
Patentes 

Acuerdos sobre 
Siqnos Distintivos 
(marcas, deno1Dina
cionaa de origen 

Arreglo do Madrid 
para la 
Procodench.s 
Falsas o 
Enqal\osas en el 
origen de los 
Productos, 

Arreglo do Madrid 
sobre el Registro 
Internacional de 
Harcas 

Arreglo de Hiza 
sobro la 
Clasif icaci6n 
Internacional 
de Productos 
y servicios para 
loa Fines del 
Registro de 
Harcas 

Arreglo de Lisboa 
para la 
Protcicci6n de las 
Denominaciones de 
Origen y su 
Registro 

Internacional 
Tratado sobre el 
Registro de 
Marcas 

Arreglo de Viena 
qua Establece una 
clasiticac16n 
Internacional de 
Eleirientoa 
Fiqurativos de 
las Marcas 
Tratado de 
Hairobi sobre la 
Protección del 
S1mbolo Ollmpico 

Fuente; EiabOrado con baso en datos tomados da la Bata do loa Acuerdos 
Internacionales administrados por la OMPI (doeumonto 423-E, da mayo de 1993). 

El presente cuadro muestra las tres principales 6raas en las cuales se puedan dividir 
los distintos Acuerdos en materia de propiedad induotrial, que cont'orcan el marco 
normativo en esto campo. 
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:I:I, PRINCIPALES TOPICOS QUE SE ESTAN NEGOCIANDO A NIVEL 

:INTERNACIONAL. 

1) Huevas Tecnoloq1as y Desarrollo Tecnol6gico 

Se han estado desarrollando en el mundo algunas 

invenciones (biotecnoloq1a y circuitos integrados) que han 

dado como resultado el surgimiento de nuevas tecnoloq1as, las 

cuales, debido a sus particulares caracteristicas, permiten 

obtener una ventaja competitiva en el mercado y resultan de 

auma importancia para el desarrollo industrial y econ6mico de 

un pala. Asimismo, alqunas de éstas han sobrepasado los 

esquemas tradicionales de protecci6n de la propiedad 

industrial y no pueden ser protegidas por medio de éstos, ya 

sea porque no cumplen con los requisitos t6cnicos para ser 

patenta.bles o porque están excluidas de la protección. As1, 

la invenci6n, resultado de una investigación, generalmente 

exiqe alq11n tipo de protecci6n, con el fin de que el inventor 

o el propietario de esa invención pueda recuperar la 

inversión realizada durante la investigación y obtener un 

beneficio económico de la misma y continuar el desarrollo de 

nuevas invenciones y tecnoloq!as que le den una mejor 

posici6n competitiva en el mercado. De esta forma, se ha 

observado la aparici6n y desarrollo de invenciones que 

requieren de una adecuada protecci6n y permitan el progreso 

de ciertas ramas indust~iales y que, a su vez, sean la piedra 

angular para el desarrollo e industrialización de un pala o 
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qrupo de paises. 

Los siguientes enfoques serAn O.tilas para observar la 

importancia que tienen las innovaciane~ y el desarrollo de 

tecnolog1as en la industrializaci6n y crecimiento econ6mico 

de un pa1s, a través de las ventajas competitivas 

desarrolladas por el uso de tecnolog1as que permiten producir 

bienes y servicios con mejor potencial en los mercados 

internacionales. 

a) Importancia del Avance Tecnol6qico 

Para Samir Amin (9), por ejemplo, se dieron cuatro fases 

de expansi6n y recesión econ6mica desde el comienzo del siglo 

XIX, caracterizadas por los "ciclos de vida de las ramas 

industri~les". SeqQn este autor, el primer ciclo de expansi6n 

(1815-1840), se caracterizó por la aparici6n de las maquinas 

de vapor y la mecanizaci6n de la industria textil. La segunda 

se produjo entre 1850 y 1870, donde la siderurgia y los 

ferrocarriles tomaron el mando industrial de esta fase. La 

tercera expansión se apoyó en la energ!a (petróleo) y en la 

industria del armamento. Finalmente, durante la cuarta fase, 

entre 1945 y 1966, se desarroll6 la industria de los bienes 

de consumo durables y se observ6 una fuerte urbanizaci6n, 

ésta terminó en el umbral de los anos setentas. 

(9) Citado por De La cruz, Rafael: "Tecnologia y Poder", 
Siglo XXI Editores, México, 1987, pag. 143. 
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Christian Palloix (10), por su parte, propone otro esquema de 

tres fases, basado en los modos de acu.mulaci6n de la 

plusval!a. La primera se situ6 de 1815 a 1840, con el 

liderazgo de la industria textil. En la fase intermedia 

estuvieron comprendidas dos etapas de 1850 a 1870 y de 1899 a 

1914, que ea asociaron al desarrollo de las industrias de la 

siderurgia, metales no terrosos, transporte y armamento. La 

tercera fase comprendi6 de 1945 a 1970, con el desarrollo de 

las industrias relacionadas con los bienes de conswno. 

Rafael de la Cruz ( 11) , hace una reinterpretaci6n de los 

esquemas anteriores, deduciendo que la evoluci6n de los 

diversos modos de producci6n de la plusvalia se apoyan 

fundamentalmente en la evoluci6n del desarrollo de las 

técnicas y de las industrias de punta de las fases de 

expansi6n económica, y aborda cuatro fases. La primera de 

1815 a 1850, en donde se utiliz6 como nueva fuente de energía 

el carbón y en la que se presentó un conjunto de innovaciones 

alrededor de las m!quinas de transmisión de energ1a (m~quinas 

de vapor fundamentalmente) y de la industria textil. La 

segunda fase se ubicó entre 1840 y 1870, en donde se 

encontraron las condiciones preparatorias para las 

innovaciones técnicas concernientes al desarrollo de la 

industria siderO.rgica y la del transporte. La expansión de 

1890 a 1914, en una tercera fase, se apoyó en una nueva 

(10) De La Cruz, Rafael: op. cit pag. 144. 
(11) De La Cruz, Rafael: op. cit paga. 145 a 149. 
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fuente de energ1a que fue la del petr61eo, coadyuvando a la 

prod.ucci6n de medios de consumo y desarrollo de la industria 

de1 armamento. Por ültimo, ubica la cuarta fase de expansión 

de 1945 a finales de los años setentas, en donde los medios 

de consumo durable y la petroqu1mica, (abonos, plásticos, 

etc.) , enmarcado por el desarrollo de la industria 

siderOr9ica y del aluminio, constituyeron el medio de 

desarrollo de esta fase. 

Para efectos de este estudio, se retoman los fundamentos 

sobre el desarrollo de invenciones que dan origen al 

desarrollo de industrias relacionadas con ellas. En las 

diferentes fases mencionadas por dichos autores, si bien su 

explicación se basa en diferentes teor1as sobre el desarrollo 

econ6mico, éstos coinciden en que la aparición de ciertas 

invenciones y el desarrollo de determinadas industrias han 

sido factores esenciales para el crecimiento econ6mico. El 

desarrollo de industrias que han influido en las etapas de 

expansi6n de la economía han encontrado su motor en la 

aparici6n y desarrollo de invenciones muy importantes que han 

llegado a constituir un conjunto de desarrollos tecnol6gicos, 

es decir, la aplicación de éstas en una o varias ramas de la 

industria, que han propiciado el desarrollo tecnológico e 

industrial y, con ello, un crecimiento económico. 

Para explicar lo anterior, se retoman varios ejemplos de 

los citados autores. Primero, el de la industria textil, que 
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loa tres autores indican en las primeras fases ( 1767-1813) • 

En 6stas aparecieron invenciones tales como la m4quina de 

tejer, en 1767, la tejedora mec6nica, en 1785, y la m6quina 

para preparar hilos de cadena de algod6n para el tejido 

mecánico, en 1802 1 permitiendo el desarrollo de esa 

industria. 

Otro importante ejemplo de eetas invenciones, pero ahora 

con repercusiones en diferentes tipos de industria, fueron en 

las que se utiliz6 el vapor como energ1a, que result6 en el 

motor de vapor como generador, desarrollado de 1781 a 1786, y 

que abri6 una serie de aplicaciones en diversos sectores 

industriales. Tenemos as1 su aplicaci6n en los transportes, 

con los barcos de vapor y el ferrocarril, y en la industria 

textil, con la hilander1a de vapor. 

Otros ejemplos son: el desarrollo de un chorro de aire 

caliente para la producci6n de hierro, en 1828, la 

fabricaci6n de acero de magnesio, en 1839, y la producci6n 

comercial de aluminio, en 1845, que tuvieron una influencia 

determinante en el desarrollo de las industrias siderOrqicas, 

del transporte y del armamento. 

b) Propiedad Industrial y Desarrollo Tecnol6gico 

Ahora bien, ¿en dónde cabe la propiedad industrial en 

estas. etapas de innovación, desarrollo y aplicación de la 
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tecnoloq1a? El objetivo fundamental de la protecci6n, que se 

identit ica con el de los intereses de los inventores o 

productores o propietarios de las invenciones, es el de 

obtener una protecci6n para sus invenciones. Este interés se 

ve plasmado en la elaboraci6n de leyes nacionales sobre la 

materia, y a nivel internacional, con los lineamientos 

contenidos en el Convenio de Par1s. Esta normatividad 

proporciona un marco con el que se determina la propiedad del 

invento y la forma de explotaci6n del mismo, y es un 

instrumento utilizado para estimular la innovación 

tecnol6qica y el desarrollo industrial, ya que garantiza la 

apropiaciOn y explotación exclusiva sobre un invento y con 

ello la obtención de un beneficio econ6mico. 

Una siguiente tase se debe agregar a las ya mencionadas por 

los autores citados, y se refiere al surgimiento de un nuevo 

conjunto de tecnolog1as, que ha tenido como consecuencia el 

que, a mediados de los afies ochentas, se originaran diversas 

iniciativas a nivel internacional para discutir una serie de 

t6picos relacionadas con esas tecnolog1as, que son el 

producto del desarrollo de ciertas invenciones con 

repercusiones fundamentales en el desarrollo industrial 

actual, que por lo tanto, abren nuevos caminos para una etapa 

de expansi6n econ6mica. Las discusiones sobre esos t6picos se 

iniciaron en la OMPI, y posteriormente se llevaron al GATT. 

Estos temas son, sin duda, indicadores de otras etapas de 

innovaci6n tecnológica y del desarrollo industrial, y son 
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también el punto de partida para la modificaci6n de los 

esquemas existente• de protecci6n, a fin de que un nuevo 

aarco normativo comdn contemple los requerimientos necesarios 

para llllpliar la protecci6n de la propiedad industrial. 

Estos tópicos se refieren a: i) la revisi6n del Convenio 

de Paria, en donde se observará la orientaci6n del marco 

jur1dico que regirá esa protecci6n; ii) la armonización de 

leyes que proteqen las invenciones, con miras a garantizar 

una protecci6n de la tecnolog1a a nivel mundial; iii) los 

circuitos integrados, con objeto de establecer una protecci6n 

internacional para 6.stos al no estar considerados dentro de 

los esquemas actuales de protecci6n; iv) la biotecnolog1a, 

con el fin de ampliar la protecciOn a invenciones en esta 

Area ya que no pueden ser protegidas por los esquemas 

actuales; y v) los programas para computadoras, debido a las 

aplicaciones que éstos tienen, en diferentes industrias. 

2) Discusiones dentro de la Organizaci6n Mundial de la 

Propiedad Intelectual en Materia de Propiedad Industrial. 

Las actividades generadas en la OMPI normalmente han 

mantenido un nivel muy dinámico, prueba de ello son la 

diversidad de actividades que se derivan de los acuerdos 

multilaterales que ésta administra. 

Asimismo, la OMPI es considerada como el foro 
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internacional especializado para llevar a cabo en su seno 

todas las discusiones que traten con el tema de la propiedad 

industrial. 

Dentro de las numerosas actividades de la OMPI, he 

separado aquéllas que se refieren a los t6picos muy 

importantes que ya se sef\alaron anteriormente y que son 

objeto de prolongadas y profundas discusiones, y por lo tanto 

merecen ser analizados espec1f icamente. 

2 .1 Revisión del convenio de Par is para la Protección de la 

Propiedad Industrial. 

A mediados de la década de los setentas se inició la 

séptima revisión del convenio de Paria, que se originó en un 

marco hist6rico en el que se demandó, por parte de los paises 

del tercer mundo, el establecimiento de un nuevo orden 

económico internacional, que considerara entre otras 

cuestiones: reducir el ensanchamiento de la brecha entre los 

niveles de vida de los pueblos ricos y los pobres, la 

convicción de que los principales problemas del mundo, s6lo 

podrán resolverse a partir de una perspectiva global; y el 

hecho de que muchos do los instrumentos que fueron creados 

para la cooperaci6n internacional desde la Segunda Guerra 

Mundial, no hab1an resultado exitosos para resolver los 
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problemas ancestrales de los paises en desarrollo (12). 

En 1974, afto •n que la Asamblea General de la Or9anizaci6n 

de las Naciones unidas emiti6 su resoluci6n 3201 denominada 

"Declaraci6n sobre el Establecimiento de un Nuevo Orden 

Económico Internacional", se comenzó por iniciativa de los 

paises en desarrollo, una serie de negociaciones que ten1an 

por objeto incluir disposiciones suplementarias a favor de 

loa misaos, c:!entro del propio Convenio de Paria. El comité 

Ejecutivo de la Uni6n de Parla (establecido de acuerdo con el 

Convenio de Paria), acordó autorizar al Director General de 

la OMPI a convocar a un Grupo Especial de Expertos 

Gubernamentales, para estudiar los aspectos fundamentales de 

la revisión del Convenio y concretamente la inclusión de 

diapooiciones a favor de los paises en v1as de desarrollo. 

a) Antecedentes 

Dentro de loa objetivos de la revisión del Convenio de 

Paria, se recogieron los principios del nuevo orden económico 

proclamado en la resolución de las Naciones Unidas, ya que en 

esos objetivos se seftal6 lo siguiente: 

- La propiedad industrial deberla servir para la realizaci6n 
de loa objetivos de un nuevo orden económico, especialmente a 
trav6a de la industrializaci6n de los paises en desarrollo. 

(12) Bueno, Gerardo: 11 ¿Un Nuevo Orden en las Relaciones 
Financieras y Tecnológicas con el Tercer Mundo? 11 , Colección 
Foro Internacional, El Colegio de México, volumen XXI nümero 
1, julio-septiembre, México, 1980, pag. 24. 
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- Se deb1a facilitar el avance de la tecnoloq1a en los paises 
en desarrollo y mejorar las condiciones de la transferencia 
de tecnología de los paises industrializados a los paises en 
desarrollo en condiciones equitativas y razonables. (13). 

Volviendo al trabajo del Grupo Especial, este tuvo 5 

reuniones hasta 1978, en las que se analizaron cuestiones 

sobre trato nacional, explotaci6n de patentes, licencias 

obligatorias, trato preferencial, titulas de protecci6n 

distintos de las patentes, marcas, indicaciones de 

procedencia y regla de la unanimidad para adoptar nuevas 

disposiciones. Durante su ültima reuni6n, los trabajos se 

orientaron al estudio de las tareas que debla realizar un 

ComitA Directivo Provisional, mismo que se reuni6 en marzo de 

1979, con la finalidad de preparar la agenda para la primera 

Conferencia Diplomática para la Revisi6n del Convenio de 

Par1s. Los trabajos de este Grupo dieron como resultado las 

propuestas para el inicio de los periodos de sesiones de la 

Conferencia Diplomática. 

b) Conferencias Diplomáticas para la Revisión del Convenio de 

Par1s. 

Hasta 1993, se han celebrado cuatro Conferencias 

Diplomliticas: en marzo de 1980 1 en octubre de 1981, en 

octubre y noviembre de 1982 y en febrero de 1984. Las 

(13) Grupo Especial de Expertos Gubernamentales para la 
Revisi6n del convenio de Paria, Declaraciones sobre los 
Objetivos de la Revisi6n del Convenio de Parla, documento 
PR/GE/14 de fecha 22 de diciembre de 1975. 
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discusiones en estas reuniones se centraron en las cuestiones 

relativas a loa articules identificados con loe ndmeros 1, 

SA, 5quater, 6ter y lOquater. Alqunos de éstos se encuentran 

en la dltimas Acta del convenio y otros eran nuevas 

disposiciones. 

Respecto al articulo 1, éste represent6 un problema muy 

importante entre los paises de econom1a de mercado y los 

paises del bloque socialista, pues no sólo se trataba de las 

propuestas de incluir en el convenio el "Certificado de 

Inventor" (figura que fue utilizada en esos paises para la 

protecci6n de las invenciones) como una figura adicional para 

la protecci6n de las invenciones, sino que resultaba un 

enfrentamiento ideol6gico respecto a la forma de apropiación 

de una invenci6n. Por una parte privada (patentes) y por la 

otra, estatal (Certificado), lo que obstaculizó, por lo 

tanto, la posibilidad de un acuerdo entre estas dos partes 

negociadoras. La diferencia ideol6gica se resolvió con la 

desaparici6n del bloque socialista como tal, quedando sin 

efecto la inclusi6n y reglamentaci6n de los Certificados de 

Inventor. 

En lo referente al articulo 5A sobre licencias 

obligatorias para la explotación de patentes, la modif icaci6n 

sugerida consistió en el cambio del carácter exclusivo de las 

licencias y la enumeraci6n limitativa de los casos en los que 

se proced1a a la caducidad o revocaci6n de una patente, a fin 
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de prevenir los abusos derivados de la protección por 

patente. Este art1culo se convirti6 en el punto critico de 

las negociaciones, ya que un acuerdo sobre el mismo impidió 

el avance de las negociaciones totales. 

En lo relativo al articulo 5quater, se pretendia que se 

reconociera el derecho de los paises en desarrollo de no 

aplicar las disposiciones de éste, que establece la extensión 

de la protección de un proceso patentado a los productos 

obtenidos mediante ese proceso, considerando la venta de 

dichos productos como un acto illcito cuando no se cuenta con 

la autorización del titular de la patente. 

En relación con el articulo 6ter, que trata sobre marcas y 

que establece prohibiciones para usar como marcas los 

emblemas de Estado, signos oficiales de control y emblemas de 

organizaciones gubernamentales, se presentaron dos corrientes 

de opini6n. Una era la que se referia al mantenimiento del 

texto actual del articulo como se encuentra en el Convenio, y 

la otra, que se refirió a que la protecci6n prevista en el 

texto, se ampliara a los nombres oficiales de los Estados, 

siempre y cuando se tratara de miembros de la uni6n de Parla. 

La falta de concordancia entre estas dos corrientes impidió 

que se llegara a una propuesta comftn. 

Por lo que toca al lOquater, éste significó un nuevo 

articulo en el texto actual del Convenio acerca de las 
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indicaciones qeoqr6ficas. con esta nueva disposici6n se 

pretend1a el establecimiiento de una protección para un nümero 

deterainado de indicaciones por pala. Sin embargo, se 

cueation6 la utilidad de éstas para los paises en desarrollo, 

pues un no.ero auy aaplio de ellas s6lo favorecerla a los 

paises desarrollados, iapidiendo, por lo tanto, que se 

llegara a un acuerdo. 

Ante la i•posibilidad de lleqar a un acuerdo en las 

Conrerencias, durante la cuarta se decidi6 dejar en manos de 

la Asamblea de la Unión de Par1s la resoluci6n de convocar a 

un nuevo periodo de sesiones, pero el estado de estancamiento 

de las negociaciones dio lugar a que la Uni6n de Paria 

estableciera un mecanismo de consulta que consisti6 en la 

realizaci6n de Reuniones Consultivas, a las que asistir1an un 

núero limitado de representantes de los diferentes Grupos 

que participaban en las negociaciones. 

e) Reuniones consultivas sobre la Revisión del Convenio de 

Parla. 

Hasta 1993, se han realizado seis Reuniones Consultivas, 

la priaera en junio de 1985, la segunda en enero de 1986, la 

tercera y la cuarta en mayo y septiembre de 1987 

respectivamente, la quinta en septiembre de 1988, y la sexta 

en septiembre de 1989. 
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Durante las Reuniones Consultivas se repitió el contexto 

de las Conferencias Oiplom6.ticaa, ya qua las discusiones se 

centraron otra vez en los mismos art1culos. Las negociaciones 

no avanzaron y loa grupos mantuvieron bAsicamente la misma 

posici6n. Cabe aef\alar que el Grupo de paises en desarrollo 

mostr6 una posici6n más conciliadora, mientras que el Grupo 

de paises desarrollados endureci6 su posici6n al no aceptar 

algunas propuestas de los paises en desarrollo. Lo anterior 

se observó claramente cuando ese Grupo rechazó la propuesta 

del Grupo de paises en desarrollo sobre el articulo SA, que 

consist1a en establecer una licencia obligatoria exclusiva 

relativa (a diferencia do una licencia obligatoria 

exclusiva), que se apegaba inás a las exigencias de aquel 

Grupo(l4) , 

La sexta reunión tuvo un enoJ:me siqnificado para el 

proceso de revisi6n, los debates no se centraron en las 

propuestas del articulado, sino que se basaron en 

declaraciones de los diferentes Grupos respecto a la 

continuación de la revisi6n. 

Por primera vez, despu6s de diversas reuniones, los paises 

desarrollados definieron su posición, pues al rechazar 

cualquier propuesta sobre la noci6n de las licencias 

obliqatorias exclusivas, decidieron suspender los debates, 

( 14) Smith, P.A. (Australia): Comunicaci6n dirigida al 
Director General de la OMPI, elaborada en una reunión del 
Grupo de Paises Desarrollados, del 26 de mayo de 1989. 
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debido a que el Grupo no estaba en posici6n de concluir un 

co•promiso que pudiera ser aceptado por todos los paises. De 

esta forma, se conaider6 qua no era truct1fero continuar con 

las negociaciones y se condicion6 su reanudación al avance de 

las negociaciones en otros toros como el proceso de 

armonización de legislaciones sobre patentes y las 

negociaciones sobre propiedad intelectual en el GATT. 

Asimismo, se expresó que la tendencia dominante sobre 

propiedad industrial consistía en fortalecer la protección en 

este campo, lo cual seria aclarado conforme se avanzara en 

los diferentes ejercicios internacionales que se estaban 

llevando a cabo sobre la materia. 

El Grupo de paises en desarrollo senal6, por su parte, que 

se estaba dando una ruptura entre los objetivos por los 

cuales se convoc6 al proceso de revisi6n y la posici6n de los 

paises desarrollados. La s-aspensi6n del proceso de revisi6n 

significaba la tanainaci6n del mismo, que s6lo seria 

reanudado cuando se observaran los resultados concretos en el 

proceso de armonizaci6n de legislaciones sobre patentes y las 

negociaciones que oe daban en el seno del GATI'. Finalmente se 

indic6 que el trato preferencial para estos pa1ses se debla 

abordar claramente en cualquier nueva propuesta. 

Por lo que toca a los paises que se consideraban en el 

bloque socialista y China, éstos expresaron su acuerdo para 
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contribuir al logro de resultados en el ~receso de revisi6n y 

concretamente en lo relativo a un trato m4s favorable para 

los paises en desarrollo, sin cuestionar verdaderamente la 

posici6n de los palees desarrollados. 

Finalmente los 9rupos acordaron una resoluci6n que 

consistió en continuar con los trabajos de revisión, en 

preparar nuevas propuestas, y realizar reuniones 

preparatorias para examinarlas. EGtos trabajos no han sido 

realizados y las negociaciones han sido prácticamente 

suspendidas. 

La suspensión de la revisión del Convenio de Paria cerró 

un capitulo muy importante para 

durante el cual no pudieron 

los paises en desarrollo, 

lograr l.!1 inclusi6n de 

disposiciones acordes con los objetivos de la revisión. La 

reanudaci6n de la revisión estará orientada sustancialmente a 

los objetivos de otros ejercicios sobre propiedad industrial 

que tienen por meta lograr un marco internacional más amplio 

de protecci6n. Los resultados que se obtengan en ellos pueden 

abrir el camino para establecer un marco juridico diferente 

para la protecci6n de la propiedad industrial. 

Los cambios en la voluntad pol1tica con la que se inici6 

la revisi6n del Convenio de Par1s, han sido producto de las 

diversas formas en que han sido afectados los paises por la 

crisis econ6mica internacional y el proceso de globalizaci6n. 
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Por un lado, loa paises en desarrollo han experimentado una 

pérdida en su capacidad de negociaci6n, al estar agobiados 

por su tuerta endeudamiento externo. Por el otro, Estados 

Unidos, ante la falta de competitividad de su industria y la 

pérdida de mercados internacionales, ha tomado una posici6n 

intransigente, bloqueando prActicamente cualquier tipo de 

avance en las negociaciones. Los paises socialistas, por su 

parte, han experimentado una serie de cambios económicos, 

pol1ticos y sociales gue replantean su participaci6n a nivel 

mundial. 

La deaaparici6n del denominado bloque socialistas, la 

expansión del comercio internacional, el surgimiento de 

nuevos polos económicos de poder, el surg !miento de nuevas 

tecnolog1as y el proceso de globalizaci6n de la econom1a 

mundial, son factores que estAn estableciendo nuevas bases 

para un sistema de protección de la propiedad industrial a 

nivel mundial. 

2.2) Armonizaci6n de Leyes de Patentes 

El proceso de negociación para la armonización de leyes 

sobre patentes tuvo su origen en el af\o de 1984, cuando se 

contorm6 el "Coait6 de Expertos sobre el Plazo de Gracia para 

la Oivulgaci6n Ptlblica de una Invención antes de la 

Presentación de la Solicitud", que se encargaba de examinar 

el efecto de la divulgación de una invención antes de la 
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fecha de presentaci6n de una solicitud de patente. 

Durante la primera sesi6n de ese Comité, celebrada en 

1984, se expusieron diversos temas que se relacionaban con el 

plazo de gracia, tales como la identificaci6n del inventor y 

las condiciones para W,eterminar la fecha de presentación de 

una solicitud, debido a que el plazo de gracia no pod1a ser 

tratado de forma aislada. Por lo tanto, en la segunda sesi6n, 

que se llev6 a cabo en julio de 1985, se comenzaron a 

examinar los temas mencionados y a contemplar otros, por lo 

que, a partir de esa reuni6n, se inici6 la formulaci6n de un 

proyecto de tratado sobre la armonizaci6n de disposiciones de 

leyes referentes a patentes. Asimismo, a partir de la segunda 

reunión se modific6 el nombre del Comité, por el de: "Comité 

de Expertos Sobre la Armonizaci6n de ciertas Disposiciones de 

las Leyes para la Protección de las Invenciones", ya que el 

Ambito de su tarea se ampliaba. 

a) Sesiones del Comité de Expertos sobre la Armonizaci6n de 

Ciertas Disposiciones de las Leyes para la Protecci6n de las 

Invenciones. 

Hasta el afto de 1993, el comité celebr6 ocho reuniones, a 

saber, en julio de 1984, julio de 1985, marzo de 1986, marzo 

de 1987, noviembre de 1987, junio y diciembre de 1988, abril 

y diciembre de 1988 y junio de 1990. Estas tuvieron como 

resultado un proyecto de tratado que serA discutido en una 
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Conferencia Oiplom6.tica. Adicionalmente a éstas, se i::-ealiz6 

una Reunión Consultiva de Paises en Desarrollo sobre la 

Armonizaci6n de Leyes de Patentes, en junio de 1990. 

En la medida que avanzaron las negociaciones se integraron 

un mayor na.mero de temas, por lo que las discusiones se 

tornaron cada vez más dif1ciles. En general, los temas que se 

incorporaron en el proyecto de tratado fueron los siguientes: 

establecimiento de una Uni6n para la Armonización de Leyes de 

Patentes.; identificación del inventor; plazo de gracia; 

unidad de la invención; reivindicaci6n de una prioridad 

tard!a; idioma de la solicitud; sistema del primer 

solicitante; sectores tecnol69icos patentables; publicación 

de la solicitud; periodos para realizar las bGsquedas 

t6cnicas y exAmenes t6cnicoe; aisttma de oposición; derechos 

conferidos por una patente; derechos de uso anterior; forma 

de presentación e interpretación de las reivindicaciones; 

duración de la patente; medidas de observancia; inversión de 

la carga de la prueba, obligaciones del titular de una 

patente; y licencias obligatorias. 

Como se puede observar, los aspectos contemplados en las 

negociaciones representan una gama muy amplia respecto de la 

reglamentación de procedimientos para la concesión de una 

patente, lo que implica numerosas dificultades para su 

armonización internacional. Los temas de mayor discusión son 

los que se refieren al plazo de gracia, sistema del primer 
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solicitante, sectores tecnol6gicoa, duración, inversi6n de la 

carga de la prueba, obligaciones del titular y licencias 

obligatorias. Estos temas han provocado, a lo largo de todas 

las negociaciones, diversos enfrentamientos entre los paises 

desarrollados y los paises en desarrollo. 

La armonizaci6n de disposiciones relativas a patentes ha 

sido un tema de mucho interés para los paises desarrollados, 

ya que un tratado multilateral sobre la materia permitirá 

establecer normas m1nimas para la protecci6n de una patente a 

nivel mundial. Desde un principio, el propósito de un 

tratado se orientó a lograr un sistema de patentes 

jur1dicamente más seguro y fácil de aplicar. 

b) Conferencia Diplomática para la Concertaci6n de un Tratado 

sobre la Armonizaci6n de Ciertas Disposiciones de las Leyes 

para la Protección de las Invenciones. 

Las negociaciones del tratado, realizadas durante seis 

anos, culminaron con la realización de una conferencia 

Diplomática para la Concertaci6n de un Tratado sobre el 

Derecho de las Patentes, en junio de 1991. Sin embargo, la 

celebración de la conferencia fue muy debatida, ya que, aün 

cuando se habla ya acordado una fecha para llevarla cabo, los 

paises desarrollados, algunas semanas antes de la fecha 

acordada, pretendieron cancelar la misma argumentando que las 

condiciones para llegar a un consenso no se presentaban por 
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ese momento. Las autoridades de la OMPI y los paises en 

desarrollo manifestaron su apoyo a la Conferencia y en un 

esfuerzo por no cancelarla, se lleg6 a la decisi6n de que 

6sta se dividirla en dos partes. La primera se realiz6 en la 

fecha fijada, y la segunda se proqram6 para junio de 1993. 

Sin embargo, la segunda parte la Conferencia no se ha podido 

llevar a cabo en virtud de que los Estados Unidos solicitaron 

que la misma se pospusiera nuevamente, sin llegarse todavla a 

un acuerdo para su celebraci6n. 

Por el interés que representa este tema, se puede 

mencionar que la armonizaci6n de leyes se ha convertido en un 

objetivo principal en un mundo en donde el factor 

tecnol69ico, y sus fases dinámicas de innovaci6n, son 

elementos determinantes para la competitividad de una empresa 

o un pala, en un esquema de globalizaci6n de la econom1a 

mundial, en el que la competencia internacional requiere de 

mayores niveles de protecci6n en base a estAndares 

internacionales. A través de la armonización de leyes se 

podrA contar con normas mínimas similares en un gran número 

de paises con diferentes niveles de desarrollo y orientación 

pol1tica. 

2.3) Circuitos Integrados. 

En 1983, el Director General de la OMPI present6 una 

propuesta para iniciar un estudio sobre la utilidad y 
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factibilidad de un tratado internacional que proporcionara 

una protecci6n a los programas de computadoras, incluyendo 

los circuitos integrados, por un periodo determinado contra 

la explotación no autorizada. Esta propuesta fue aprobada por 

los órganos rectores de la OMP:I en septiembre de 1983; pero 

no fue sino hasta 1985 cuando el "Comité de Expertos sobre la 

Protecci6n de la Propiedad Intelectual con Respecto de los 

Circuitos Integrados", inició el estudio de esta materia, sin 

considerar ya la cuesti6n acerca de los programas para 

computadora. 

A diferencia de los programas de computadora, los 

circuitos integrados se encuentran en una situación sui 

generis, pues los derechos del creador del diseño de trazado 

de los mismos no pueden ser protegidos cabalmente ni por el 

derecho de propiedad industrial, ni por el derecho de autor. 

Esta peculiaridad en la naturaleza de los circuitos se debe a 

que el producto final, el diseno de trazado del circuito, no 

contempla toda la tarea creativa que está en buena parte 

contenida en una invenci6n pero que va más allá de un dibujo 

o disefto. La Ley de Derechos de Autor, en general, protege la 

expresi6n del creador, como las obras art1sticas, no asl las 

ideas o procesos. Por otro lado, estos circuitos encuentran 

su principal funci6n en la industria, como parte integrante y 

fundamental de mdltiples articules utilizados en las áreas de 

telecomunicaciones, bienes electrodomésticos, má.quinas-

herramientas, sistemas automatizados de la industria, equipos 
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de oficina, transporte, etc. 

Esta multiplicidad de usos de los circuitos integrados es 

la que ha provocado las diferencias de opini6n mAs 

importantes sobre los medios para proceder a su efectiva 

protacci6n. 

a) Reuniones de Expertos 

Desde su creaci6n en 1985, el Comité de Expertos sobre la 

Protección de la Propiedad Intelectual con Respecto de los 

Circuitos Integrados se reuni6 en cuatro ocasiones, en 

noviembre de 1985, junio de 1986, abril de l.987 y noviembre 

de 1988. Se enfoc6 a analizar un proyecto de Tratado en el 

que se contemplaban principalmente disposiciones sobre 

definiciones, formalidades, objeto y duración de la 

protecci6n. 

Cabe seftalar que los principales promotores para la 

conclusi6n de un Tratado fueron Estados Unidos y Jap6n, 

quienes en conjunto producen y consumen cerca de las cuatro 

quintas partes del total de semiconductores comercializados 

anualmente en el mundo. 

Adem.S.s de las reuniones del Comi t6 de Expertos y debido a 

a la oposici6n de los pa1ses en desarrollo de concluir un 

Tratado, se llevaron a cabo reuniones de estos ültimos paises 
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con el fin de analizar las consecuencias que tendr1an para 

el los la adopci6n del Tratado. Entre estas reuniones, se 

pueden mencionar las Consultas Técnicas previas a la 

celebt'aci6n de la tercera sesi6n del Comité de Expertos; la 

Reuni6n de Consulta de Expertos de 7 Paises en Desarrollo, en 

enero de 1988, y la Reunión Consultiva de Expertos de Paises 

en Desarrollo, verificada en mayo del mismo ano. 

Las Consultas Técnicas y la tercera reunión del Comité de 

Expertos fueron de particular importancia para los paises en 

desarrollo, ya que en ellas se llegó a las siguientes 

conclusiones(15): 

- Estimular la difusión de tecnolog1a microelectr6nica en 

beneficio de los paises en desarrollo. 

- Promover el acceso de los paises en desarrollo a esta 

tecnolog1a bajo términos justos y razonables. 

- Evitar restricciones al acceso, exportación o uso de esa 

tecnología. 

Durante la tercera sesi6n del Comité de Expertos, se 

elaboró una Declaración, en la que se incorporaron los 

siguientes puntos: 

(15) Memorándum del Director Genei-al de la OMPI para la 
Reunión Consultiva de Expertos de Paises en Desarrollo 
Respecto de los Circuitos Integrados; documento IPIC/CM/l del 
18 de mayo de 1988. 
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LOs paises desarrollados consentlan ampliamente la 

suscripci6n de un tratado, sin embargo, debla tomarse en 

cuenta. el punto de vista de los paises en desarrollo para 

incluir disposiciones que facilitaran el acceso y 

transferencia de tecnolog1a relacionada con esta área. 

- Los paises en desarrollo no pretend1an obstaculizar la 

firma de un tratado, pero consideraban que deb1a existir un 

consenso, en el que se les incluyera. 

La mayor1a de los paises en desarrollo carecían de 

experiencia industrial y tecno16gica sobre la materia, por lo 

que solicitaban la realizaci6n de diversos estudios, con el 

fin de prepararse para estar en condiciones de aceptar el 

texto del proyecto de Tratado. 

- Las razones de los paises en desarrollo para continuar con 

el enfoque de protecci6n propuesto, no estaban todavia 

definidos. 

- Parec1a existir un fuerte desbalance entre el bajo nivel de 

creatividad requerido para la protecci6n y el fuerte reclamo 

de derechos exclusivos. 

- Los enfoques alternativos, incluyendo la existencia de 

convenios internacionales o el concepto de competencia 

desleal, no hablan sido totalmente explorados y muchas dudas 
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quedaban al respecto. 

- se tenla la necesidad de analizar y orqanizar consultas 

técnicas sobre: comercio y producci6n de circuitos 

integrados, aspectos tecnol6gicos, transferencia de 

tecnologia, razones para la protecci6n, enfoque sui-generis, 

definiciones, objeto de la protecci6n, tratamiento nacional, 

extensión de derechos propuestos, formalidades y término de 

la protecci6n. 

En base a esta Declaraci6n, los paises no industrializados 

lograron que durante la decimoctava serie de sesiones de los 

órganos rectores de la OMPI, realizada en septiembre de 1987, 

su Asamblea General y la Asamblea de la Uni6n de Par1s, 

decidieran que se prepararan siete estudios sobre los 

siguientes temas: 1) Enfoque "sui generis 11
; 2) Definiciones; 

J) Objeto de Protecci6n; 4) Trato Nacional; 5) Ambito de 

Protecci6n y Licencias; 6) Formalidades; y, 7) Duración de la 

Protección. Estos estudios fueron examinados por separado en 

reuniones de paises en desarrollo y conjuntamente en una 

reunión de todos los miembros de la OMPI. 

La "Reunión de Examen" tuvo por objeto el análisis de los 

resultados de la Reuni6n Consultiva (mayo de 1988), y en ella 

se determinó que la OMPI prepararla uno o varios documentos 

que trataran los siguientes seis puntos: Objeto de la 

Protección; Licencias Obligatorias; Divulgación Completa y 
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Primera Explotaci6n comercial; Plazo de Protección; Extensi6n 

de la Protección a Articulas que Incorporen Circuitos 

Integrados y Uso de Buena Fe; y, Trato Preferencial para 

Paises en Desarrollo, que fueron identificados como "puntos 

especiales" en la Reuni6n consultiva. Asimismo, se debla 

elaborar un documento en el que figurara un versi6n revisada 

del proyecto de Tratado. TamJ:>ién se definió que la Cuarta 

Reunión del comité de Expertos y la Reunión Preparatoria de 

la Conferencia Diplomática, se llevarían a cabo del 7 al 22 

de noviembre de 1988; y que la conferencia Diplomática para 

la concertaci6n del Tratado, se realizara en mayo de 1989. 

En la cuarta Reunión del Comité de Expertos se examin6 un 

proyecto de Tratado revisado y un documento sobre los seis 

puntos identificados en la Reunión consultiva. El nuevo 

proyecto inclu!a diversas variantes que tomaban en cuenta 

algunas cuestiones senaladas por los pa!ses en desarrollo. 

Se puede seftalar que con la inclusión de nuevas variantes 

se trataba de desalentar la realización de un estudio más 

profundo sobre los seis puntos identificados, ya que en el 

documento preparado por OMPI sólo se recog1an distintas 

opiniones de· representantes de paises en desarrollo y se 

hac1an breves observaciones a éstas. 

La introducción de otras variantes propició que los pa!ses 

de menor desarrollo declararan que era necesario un texto de 
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Tratado "equilibrado" y por su parte, los paiseo 

desarrollados consideraban que los proyectos anteriores 

recogían las disposiciones y enfoques adecuados y no 

aceptaban, en general, la inclusi6n de nuevas variantes. 

En la Reunión Preparatoria se establecieron alqunas 

cuestiones de forma y se confirmó la celebración de la 

Conferencia Diplomá.tica para la conclusi6n del tratado, que 

se realizo del e al 26 de mayo de 1989, en Washington, o.e., 

E.U.A. 

b) Conferencia Diplomática para la Adopción de un Tratado 

sobre circuitos Integrados. 

Los aspectos principales del proyecto de Tratado que ae 

examinaron en esa Conferencia Diplomática, fueron los 

siguientes: 

- Definiciones. 

- Objeto del Tratado. 

- Forma jur1dica de la protección. 

- Ambito de la protecci6n; licencias no voluntarias; 

infracción inocente. 

- Explotación; registro. 

- Duración de la protecci6n. 

- Consultas, controversias, cumplimiento. 
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b.1) valor Tecnol6gica del Proyecto de Tratada sobre 

circuitos Inteqrados. 

Se ha seftalado este punto con el fin de establecer el 

nivel de la tecnoloq1a que !aplica este tratado. Se ha 

indicado por alqunos analistas que el •esquema de trazado" de 

los circuitos integrados como tal, no tiene un alto valor 

tecnol6gico, sin embargo, el diseno y producci6n de éste se 

encuentra asociado a componentes que s1 lo tienen por 

ejemplo, los casos del software utilizado como apoyo para la 

creación del esquema de trazado, los nuevos materiales 

semiconductores de baja y alta temperatura y la maquinaria 

para llevar a cabo la producci6n de las microplaquetas o 

microcircuitos. En consecuencia se requiere de un alto grado 

de especializaci6n para el diset\o y creación de los mismos. 

Cabe seftalar que estos componentes asociados pueden ser 

protegidos por el actual sistema de propiedad intelectual 

(derecho de autor o patente). 

Los esquemas de trazado, no obstante de que no son un 

elemento de alto valor tecnol6gico, s1 se puede decir que es 

un elemento determinante en la producción de la 

microplaqueta. De ah1, que exista un qran interés para su 

protecci6n a nivel internacional. 
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b.2) Enfoque Comercial e Industrial del Proyecto de Tratado 

sobre Circuitos Inteqrados. 

El proyecto de tratado presenta un enfoque m6s comercial e 

induatrial que de protecci6n efectiva de la propiedad 

intelectual, aspecto que provoc6 grandes debates entre los 

distintos grupos de pa1ses. Por ejemplo, en las notas al 

proyecto de tratado se plante6 lo siquiente: "El derecho 

exclusivo del creador de los esquemas de trazado s6lo tenia 

sentido si no estaba limitado a la fabricación, sino que se 

extendiera a la distribuci6n de microplaquetas que 

contuvieran el esquema de trazado y de productos que 

incluyeran tales microplaquetas". Esto significaba que la 

comercializaci6n de microplaquetas y de una gran diversidad 

de productos que incorporaran el esquema de trazado deb1an 

ser controlados pr&cticamente por el propietario del esquema. 

Por lo tanto, se pon1a énfasis en que la recuperaci6n de 

la inversi6n realizada para crear tales esquemas s6lo era 

posible en la medida en que se englobaran las condiciones de 

distribuci6n comercial de otros productos que contuvieran las 

microplaquetas. Esta extensi6n de la protecci6n, desde el 

punto de vista de los consumidores, establec1a un grave 

antecedente al crear un tipo de protecci6n de la propiedad 

intelectual que no s6lo protegiera la invenci6n y su 

aprovechamiento por el titular de los derechos, sino que 

exig1a la misma para otros elementos comerciables diferentes 
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a lo que se estaba proteqiendo, que incluso podían estar 

considerados por otras fornas de la protecci6n de la 

propiedad intelectual (patentes, derechos de autor, etc.). 

La gama de productos as1 englobados, es en la actualidad 

muy variada, y se espera que ésta se aaplie dramAticamente en 

el futuro, considerando que el qrado de integraci6n de los 

circuitos integrados se ha elevado de un nümero de 30 a SO 

por componente, en 1960, a 30,000 y 100,000, en la década 

actual, y se espera que, en los próximos anos, este nümero 

pueda elevarse a un mil16n de microplaquetas por componente 

electr6nico. 

El mercado básico de estos productos es el á.rea de los 

paises altamente industrializados, pero conforme estos 

circuitos integrados se han insertado en la fabricación de 

mdltiples productos de consumo y de tipo industrial, los 

paises en desarrollo se han visto envueltos en la dinAmica 

del mercado de estos componentes. 

Debido a esta situaci6n, los pa1ses en desarrollo no 

deseaban que aspectos comerciales se incorporaran en el 

tratado, porque se vertan afectados por actividades que ellos 

no hablan realizado, ya que aunque pudiera existir la 

capacidad de crear esquemas de trazado, éstos no pueden 

llevar a cabo su fabricaci6n en términos competitivos. 
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b.3) Negociaciones para la Adopci6n del Tratado sobre 

Circuitos ~ntegrados. 

El procedimiento para la preparaci6n del Tratado ha tenido 

algunas características diferentes a los procedimientos de 

preparación y adopción de otros tratados sobre propiedad 

intelectual. se puede seftalar que la propuesta de protección 

de los circuitos integrados, se desprende prácticamente de 

los Estado Unidos. Este pa1s fue el primero en establecer el 

4 de noviembre de 1984, una legislaci6n con ca.racter1sticas 

similares a las del proyecto de tratado, denominada 

"Semiconductor chip Protection Act of 1984". 

Con posterioridad a la adopción de esta legislaci6n, otros 

paises como Jap6n, Reino Unido, Francia, Repdblica Federal de 

Alemania, Suecia, Espafta, Australia, han dispuesto una 

protección en términos semejantes a la establecida por aquel 

pa1B. 

Por la presión de los Estados Unidos, principalmente para 

establecer un tipo de protección similar a la de su 

legislación a nivel internacional, la OMPI en s6lo 4 af\os, 

llev6 a cabo las negociaciones para preparar el proyecto de 

tratado y una Conferencia Diplomática con la se pretend1a 

provocar un consenso sobre la necesidad de un Acuerdo 

internacional sobre este tema. 
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e) Adopci6n del Tratado sobre Circuitos Integrados. 

DUrante la Conferencia Diplom.S.tica se adopt6 un tratado 

con disposiciones significativamente diferentes a las que se 

propon1an en el proyecto, entre las más importantes podemos 

mencionar: 

- La libertad para 1 imitar la pt"otecci6n a los esquemas de 

trazado de circuitos integrados semiconductores (cuesti6n no 

prevista en el proyecto de Tratado). 

- La tipif icaci6n de actos il1citos se limitan a: el acto de 

reproducir, en su totalidad o cualquier parte del mismo, por 

incorporaci6n en un circuito integrado o en otra forma, un 

esquema de trazado protegido; el acto de importar, vender o 

distribuir en cualquier otra forma para fines comerciales un 

esquema de trazado protegido o un circuito inteqrado en el 

que esté incorporado el esquema de trazado protegido; y, toda 

parte contratante tendr! libertad para considerar también 

il1citos actos distintos de los anteriormente especificado, 

si se realizan sin autorizaci6n del titular (se liaita 

considerablemente el enfoque "sui generis")• 

- Las licencias obligatorias s6lo podían otorgarse cuando una 

parte interesada hubiera realizado los esfuerzos necesarios 

para obtener una licencia sin lograrlo y cuando fuera 

necesario salvaguardar un objetivo nacional considerado vital 
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(esta disposici6n está en franca oposici6n a la negativa 

estadounidense de incluir cualquier tipo de licencia 

obligatoria) • 

- La incorporaci6n de la doctrina del 

derechos. Con ella cualquier parte 

considerar 11cita la realizaci6n, sin 

agotamiento de los 

contratante puede 

autorizaci6n del 

titular, de cualquiera de los actos contemplados en la 

segunda condici6n de los il1citos ya mencionados con 

anterioridad, cuando el acto se realice respecto de un 

esquema de trazado protegido o de un circuito integrado que 

incorpore dicho esquema de trazado, que haya sido puesto en 

el mercado por el titular o con su consentimiento (es la 

primera ocasi6n en que se introduce este tipo de disposici6n 

en un tratado internacional sobre propiedad industrial). 

- La protecci6n mínima de a af\os (se proponía una duraci6n 

alnima de 10 anos). 

- La introducci6n de diversos mecanismos para la soluci6n de 

controversias y la emisi6n de recomendaciones solamente por 

consenso (se amplia el ntlmero de mecanismos y se limitan el 

tipo de recomendaciones. Esto es prácticamente más amplio que 

la propuesta original). 

Por otra parte, es necesario sef\alar que el Tratado se 

adopt6 bajo el mecanismo de la votaci6n, que es considerado 
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un medio poco deseable dentro del Sistema de las Naciones 

Unidas, en virtud de que se ve limitada la universalidad de 

un instrumento de este tipo. Asimismo, en esa votaci6n los 

Estados Unidos y Jap6n fueron los 1lnicos paises que votaron 

en contra de la aprobación de este Tratado y que manifestaron 

su oposici6n al contenido del mismo. Esta situación le ha 

restado importancia, ya que estos paises son considerados los 

principales productores de circuitos integrados, por lo 

tanto, se preve una gran dificultad para que éste sea 

ratificado por el namero necesario de paises y pueda entrar 

en vigor. 

2.4) Biotecnoloqla. 

En 1984 la OMPI inici6 los trabajos para el estudio de la 

protecci6n de las invenciones biotecnológicas. El propósito 

de este estudio fue el de determinar si exist!a una 

protecci6n adecuada de estas invenciones o si deberian 

recomendarse algunas mejoras. Para llevar a cabo el análisis 

de esta materia, se form.6 el "Comité de Expertos sobre 

:Cnvenciones Biotecnol6gicas y Propiedad Industrial". Este 

Comité de Expertos ha realizado cuatro reuniones, a saber, en 

noviembre de 1984, en febrero de 1986, en junio y julio de 

1987 y en octubre de 1988. 

El desarrollo de las sesiones se orientaron de diferente 

forma. En la primera, se examin6 un documento sobre la 
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necesidad de la protecci6n de las invenciones relacionadas 

con la biotecnolog1a por medio de las f iquras que se manejan 

en la propiedad industrial. En la sequnda, se analizó un 

informe que abordaba la justificación para no excluir algunas 

categor!as de inventos de la protección por medio de 

patentes, as1 como la necesidad de que el sistema de depósito 

de microorganismos (16) fuera ampliado a todo tipo de 

material biotecnol6gico que pudiera mantenerse biológicamente 

activo durante cierto tiempo. En la tercera, se discutieron 

las respuestas de algunos paises y organizaciones 

internacionales de algunos cuestionarios que fueron 

preparados por las autoridades de la OMPI, en los que se 

plantearon cuestiones sobre la protección y los cambios que 

podr1an introducirse en el sistema de protección existente. 

En la cuarta se examinó un documento sobre 16 soluciones 

sugeridas para la protección de las invenciones 

biotecnol6gicas, el cual tuvo como objeto principal el dar a 

conocer la problem.S.tica que se presentaba respecto a los 

progresos que se ven1an gestando en el campo de la 

biotecnolog!a, aunque el documento de la 6ltima reunión 

contiene un marcado énfasis en la protección por medio de 

patente. 

Las cuestiones en las que se centraron las discusiones se 

( 16) Este sistema se establece por medio del Tratado de 
Budapest sobre el reconocimiento internacional del dep6sito 
de microorganismos para los fines del procedimiento de 
concesi6n de patentes. 
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refirieron a las plantas y a las razas animales, as1 como a 

sus variedades. sin embargo, durante el análisis de estos 

temas se dej6 al margen, desde un principio, la cuesti6n 

sobre los animales, debido a que no existió un consenso 

respecto a la forma de su protecci6n. De esta manera, el 

análisis de la protecci6n de las invenciones biotecnol6gicas 

se enfoc6 al área de las plantas y sus variedades. Esta 

tendencia fue apoyada por la existencia de una forma 

particular de protección para las variedades de plantas, 

establecida por la Convención Internacional para la 

Protecci6n de las Nuevas Variedades de Plantas, adoptada en 

1961. No obstante la existencia de este tipo de protecci6n, 

se considera que ésta no ha contemplado diversos aspectos de 

creciente interés para los inventores, tales como el de la 

comercialización y la ingenier1a genética. Por lo tanto, se 

propuso la iniciativa de establecer una protección por medio 

del sistema de patentes. 

a) Protección de las Variedades Vegetales 

En consecuencia, se creó un Comité de Expertos integrado 

por representantes de la OMPI y de la Unión para la 

Protección de las Obtenciones Vegetales (UPOV) , que es un 

organismo internacional diferente de la OMPI y que está. 

establecido de acuerdo con las disposiciones del Convenio 

Internacional mencionado. Este Comité se encargó de examinar 

la situación juridica de la protección por patentes y de los 
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certificados de obtenci6n veqetal (otorqados por la UPOV). El 

Comité realiz6 su primera reuni6n en febrero de 1990, en la 

que se analiz6 un documento sobre la relaci6n entre la 

protecci6n por patente y los certificados de obtención 

vegetal y en el que se propuso la forma de protecci6n para 

las variedades vegetales a través de las patentes ünicamente. 

En la primera reunión del Comité OMPI-UPOV se observó el 

interés de algunos paises desarrollados por que se 

estableciera la protecci6n por patentes y se manifestaron 

opiniones acerca de una posible modificaci6n a la Convención 

Internacion~l para la Protecci6n de Nuevas Variedades de 

Plantas, particularmente en lo que se refer1a a la 

prohibici6n de una doble protecci6n, en virtud de que el 

Tratado establece que ünicamente puede aplicarse una forma de 

protecci6n (patente o certificado de obtenci6n vegetal) a un 

género o especie bot!nica (17). 

A diferencia de otros ejercicios de la OMPI, el Comité de 

Expertos sobre biotecnoloq1a no contempl6 en las 

negociaciones ningt1n proyecto de "Ley Tipo" o de "Tratado11 , 

sino que s6lo se analizaron diversos aspectos de la 

protecci6n y se concluy6 con algunas sugerencias para mejorar 

el sistema de protección para estas invenciones. Esta 

situación se deriv6 fundamentalmente de una indefinición,' por 

(17) Articulo 2 del convenio Internacional para la Protecci6n 
de las Nuevas Variedades de Plantas. 
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parte de un gran n1imero de paises, sobre la forma de 

protecci6n que debla adoptarse para 6stas. Sin ellbargo, con 

la creciente importancia de la biotecnolog1a en los 6ltimos 

aftas, serA ~uy importante observar qué tipo de protección es 

preferida y exigida por los investigadores para proteger sus 

invenciones biotecnol6gicas, ya que en las pr6xi11as décadas 

6stas tendr&n un efecto muy significativo en el desarrollo 

tecnol6gico e industrial, particularmente en las esferas de 

la aedicina, la alimentaci6n, la energ1a y ol medio ambiente. 

La importancia de proteger estas innovaciones se ve 

acentuada cuando, en el ámbito de estudio de la biolog1a (la 

microbiolog1a, la bioqu1mica, la biología molecular e 

ingeniarla genética), ésta se relaciona con procedimientos 

industriales que en buena cantidad incorporan compuestos 

orq~nicos (organismos vivos), lo• cuales tienen un uso en la 

farmacol091a, la agricultura, los ener96ticos y la industria 

( 18) • Por lo tanto, en la medida en que se establezca el 

caracter industrial de las invenciones biotecnol6qicas, se 

incrementarA el inter6s por las mismas y por la 

comercializaci6n del producto (algdn producto que incorpore 

un organismo vivo). Asi, la intervenci6n técnica del hombre 

para la creaci6n de estas invenciones hará necesaria que la 

protecci6n y defensa de sus derechos sean debidamente 

considerados en la forma de protecci6n que se conceda a los 

(18) Strauch Milstein, Mardejai: "Historia de la 
Biotecnologia", Revis~a Ciencia y Desarrollo, Vol. XIV No. 
84, CONACYT, México, 1989. 
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diferentes tipos de invenciones que se relacionen con la 

biotecnolog1a. 

2.S) Pr09ramas para Computadoras (Software). 

El término "Software" se refiere a los programas para 

computadoras y a otros materiales preparados para el uso de 

las computadoras. Esto incluye la descripci6n del programa y 

el material explicativo relativo a la aplicaci6n de éstos, 

por ejemplo, descripciones de problemas e instrucciones para 

los usuarios. 

El programa para computadora es la expresión, en cualquier 

lenquaje, c6digo o notación, de una serie de instrucciones 

(con o sin la información conexa) destinadas a lograr que un 

dispositivo dotado de posibilidades de tratamiento de 

informaci6n digital, realice una función determinada. 

Desde hace algunos aftos los programas para computadora han 

alcanzado una relevante importancia por su aplicaci6n en las 

esferas industrial y de servicios. El desarrollo en este 

campo esta requiriendo de especialistas altamente calificados 

para la creación de programas que tengan aplicación en 

diversas actividades, de tal forma que los requerimientos 

para la protección de estos programas se han incrementado 

considerablemente. 
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a) Tipos de Protección para la Proqramas de Computadoras. 

El caso de los proqramas es bastante particular en 

relaci6n con los derechos de propiedad industrial, debido a 

que en un gran ndmero de paises, los programas no se 

consideran 

protegidos 

invenciones, por lo quo éstos no pueden ser 

por patentes. Esta situación motiv6 que la 

protecci6n a éstos se fuera encauzando a trav6a del sisteaa 

de derechos de autor. 

La Organización Mundial de la Propiedad Intelectual ha 

realizado diveraos eventos para analizar qué tipo de 

protecci6n se deberla dar a los programas para computadoras. 

En 1978 se elaboró un docU11ento sobre disposiciones tipo para 

la protecci6n de esta •atarla, sin embargo, asto no se 

consider6 suficiente, por lo que en 1979 y 1983, se 

celebraron la pri•era y sequnda reunión del denominado Comité 

de Expertos sobre la Protección Legal de los Programas de 

Ordenadores, en las que se exa•in6 un proyecto de tratado 

sobre la protección de los programas de ordenadores, aunque 

no se llegó a un compromiso sobre el aismo. 

En 1984, se celebr6 una reuni6n del "Grupo de Trabajo 

sobre cuestiones Técnicas Relacionadas con la Protección 

Legal de los Programas de Computadoras", en la que se 

trataron diversas cuestiones t6cnicas que abrieron el camino 

para que la protección de esta materia se orientará hacia el 
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sistema de derechos de autor. Por lo tanto, y en virtud de 

que una parte del sistema internacional de derechos de autor 

se encuentra a cargo de la UNESCO, a partir de 1985, el 

tratamiento de este tema se ha realizado conjuntamente entre 

la OMPI y la UNESCO, aunque este 0.1 timo se ha hecho cargo 

pr!cticamente del an6lisis del tema. 

As1, en 1985, en el marco de la UNESCO, se realiz6 una 

reuni6n del "Grupo de Expertos sobre Aspectos Relativos al 

Derecho de Autor y los Programas de Ordenadores", en la que 

se concluyó que, en principio, el Convenio de Berna para la 

Protección de las Obras Literarias Artísticas y la Convención 

Universal sobre Derechos de Autor, eran aplicables a los 

programas de ordenadores. 

De esta forma, la reacción de diversos pa1ses ha sido la 

de modificar sus legislaciones sobre derechos de autor para 

abordar la protección jur1dica de los programas, tales como 

Estados Unidos, Francia, Japón, Canadá, Alemania, Italia, 

MiKico, Brasil, Argentina, India y Filipinas. 

A pesar de la protección que existe por medio del derecho 

de autor, existe todav1a un debate acerca de que los 

programas para la computadora deber1an estar protegidos 

también por una patente, en virtud de la relación que existe 

entre éstos y la maquinaria en las que son utilizados, además 

de la dificultad de aplicar los conceptos propios del derecho 
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de autor a un fen6meno tecnol6gico esencialmente nuevo y 

distinto como es el de los proqramas para computadoras. 

El incremento en el uso de las computadoras como un 

instrumento indispensable en diversas actividades pO.blicas, 

cient1ficas, industriales y comerciales, ha permitido el 

desarrollo de una industria de paquetes de proqramas que 

gobiernan la operaci6n de dichas máquinas, favoreciendo el 

desarrollo de un tipo de protección que qarantice laa 

propiedad de estos programas a su creador. 

El empleo de los programas para computadoras, que se ha 

incrementado de una forma muy significativa, los ha 

convertido en una herramienta muy importante en el desarrollo 

industrial de los paises. De ah1 que el r6qimen de protección 

legal de los proqramas se encuentre cada vez mAs definido por 

el de los derechos de autor, contemplando los aspectos sobre 

producción y coaercialización (arrendamiento) de los mismos. 

3) Discusiones Dentro del Acuerdo General sobre Aranceles 

Aduaneros y Comercio (GATl') en Materia de Propiedad 

Industrial. 

El objeto de estudio del presente trabajo no tiene 

aparentemente una relaci6n directa con las disposiciones del 

Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y comercio (GATT), 

sin embargo, desde 1978 se ha observado una tendencia hacia 
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la inclusi6n 

principalmente 

de aspectos de propiedad 

aquéllos que se refieren al 

industrial, 

comercio de 

mercanc1as falsificadas, es decir, las que ostentan una marca 

igual o similar a otra protegida por un registro, o bien a 

productos que estuvieran patentados o que fueran elaborados 

por un proceso patentado. El tema sobre propiedad intelectual 

es incluido en la actual Ronda de Negociaciones, en la que se 

contemplan m6.s que simples aspectos del ccmercio de 

mercanc1as falsificadas. Asimismo, es importante senalar que 

en el texto actual del Acuerdo 

disposiciones relacionadas con 

(art1culos XI y XX. d. del Acuerdo). 

3.1) Antecedentes. 

General incluye algunas 

la propiedad industrial 

En la Conferencia de la Habana, convocada por las Naciones 

Unidas en 194 7, se establece propiamente el Acuerdo sobre 

Aranceles Aduaneros y Comercio (GATI'), el cual fue adoptado 

inicialmente como un Acuerdo provisional, debido a que éste 

habla despertado fuertes criticas de aquellos paises que se 

velan afectados por las medidas que en él se propon1an. 

Aunque su car6cter provisional se ha olvidado al mantenerse 

en operaci6n y aumentarse el nümero de paises miembros. 

como en otros tratados internacionales, el Acuerdo General 

contiene principios o disposiciones básicos que regulan las 

relaciones entre los paises miembros, a saber: Trato de 
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Nación MAs Favorecida, con el que se establece que cualquier 

ventaja o favor que un pa1s otorgue a cualquier otro se hará 

imaediata e incondicionalmente extensivo a cualquier otro 

paie; No Discriminaci6n, extiende el concepto anterior al 

eef\alar que cualquier 11.ercancia importada no será objeto de 

un trato inferior o menos ventajoso que el otorgado a un 

producto igual o similar de producci6n interna; Eliminaci6n 

de Barreras Arancelarias, con el fin de acrecentar la 

producci6n y los intercambios co•erciales; No Aplicación de 

Reatricciones cuantitativas a las Importaciones; 

Establecimiento de Mecanismos o Instrumentos de Pol1tica 

Comercial, que aseguren la aplicación de las disposiciones en 

términos de transparencia y no sujetos a decisiones 

unilaterales o arbitrarias; y Establecimiento de Mecanismos 

de consulta para la Soluci6n de controversias. 

Ademas, el Acuerdo General proporciona un marco para las 

negociaciones co•erciales multilaterales a las que se les 

denoaina "Rondas", las cuales estAn básicamente a cargo del 

Comit6 de Negociaciones comerciales (CNC). Adicionalmente a 

este comité existen otros importantes organismos 

administrativos permanentes, como las reuniones anuales de 

las Partes contratantes, el consejo de Representantes, que se 

encarga de ·asuntos sobre trámites y supervisa el trabajo de 

otros comités, y el Comité de Comercio y Desarrollo, que 

tiene a su cargo el seguimiento de todas las actividades del 

GATT. 
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Por las caracter1sticas relativas a la definici6n de los 

intercambio& comerciales internacionales, resulta de 

relevante importancia la realizaci6n de la Rondas, las cuales 

han sido celebradas en siete ocasiones: en 1947 (Ginebra), en 

1949 (Annecy), en 1951 (Torquay), en 1956 (Ginebra), en 1960-

1961 (Ginebra "Ronda Dillon"), en 1964-1967 (Ginebra "Ronda 

Kennedy") y en 1973-1979 (Ginebra "Ronda Tokio). Actualmente 

se está realizando la octava ronda de neqociaciones, que fue 

programada para realizarse en el periodo 1986-1990, y se le 

denominó Ronda Uruguay. 

a) Introducci6n al Tema de Propiedad Intelectual en las 

Negociaciones del GATT. 

La octava ronda resulta particularmente interesante porque en 

ella se incluyen por primera vez aspectos sobre propiedad 

intelectual, no obstante que desde las negociaciones de la 

Ronda Tokio, en 1978, dentro del subgrupo de cuestiones 

Aduaneras, se plantearon propuestas relacionadas con dicha 

materia que se refer1an a cuestiones sobre el comercio de 

mercanc1as falsificadas. Dichas propuestas fueron promovidas 

bajo el especial interés de los Estados Unidos, pero éstas no 

fueron objeto de examen multilateral en el Subqrupo, ni se 

lleq6 a ningQn acuerdo, por lo que no se incluy6 ninqQn texto 

sobre el comercio de mercanc1as falsificadas en el acta que 

eman6 de la Ronda Tokio. A partir de estos resultados, 

Estados Unidos, Jap6n y la Comunidad Europea, junto con otras 
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delegaciones interesadas, continuaron celebrando 

conversaciones informales sobre la posibilidad de alcanzar un 

acuerdo sobre la materia en el .arco del GATI'. 

El tema sobre mercanc1as falsificadas no se retom6 en 

ninqQn 6rgano oficial del GATT hasta que se plante6 

nuevamente el asunto en el contexto de la labor preparatoria 

de la Reuni6n Ministerial de las Partes Contratantes, en 

1982. Algunas paises miembros senalaron que los Ministros 

deb1an, si no aprobar un acuerdo sobre mercanc1as 

falsificadas, si decidir su negociaci6n. Otras Partes, 

indicaron sus dudas sobre la procedencia del examen de estas 

cuestiones. 

En ocasi6n de la Reunión Ministerial de 1982, se adopt6 la 

deciai6n de encomendar al Consejo que examinara las 

cuestiones sobre mercanc1as falsificadas, con el tin de 

determinar la viabilidad de aplicar una acci6n colectiva en 

el marco del GATT, y analizar las modalidades que habr1an de 

adoptarse, teniendo muy en cuenta la jurisdicci6n de otras 

organizaciones internacionales. 

El Consejo consult6 a la OMPI, con quien llevó a cabo 

diversas reuniones informales. En la reunión de 1984 de las 

Partes Contratantes, se informó de estas actividades y se 

tuvo como resultado la adopci6n de disposiciones relativas a 

la formación de un grupo de expertos sobre pol1tica 
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comercial, con la inclusi6n de especialistas en los derechos 

de propiedad intelectual, para que examinara la informaci6n 

disponible, con objeto de facilitar las decisiones que el 

consejo deber1a tomar. En particular, se deb1an aclarar los 

aspectos jurldicos e institucionales del tema. 

En varias reuniones de dicho Grupo de Expertos, celebradas 

en 1985, se deliberó sobre asuntos relacionados con el 

concepto de comercio de mercancías falsiticadas, naturaleza 

de la acci6n colectiva que deberla tomar el GATT, problemas 

de comercio de mercanc!as talsif icadas, efectividad del 

derecho internacional vigente para tratar los problemas que 

planteaba el comercio de mercanc!as falsificadas, aplicaci6n 

de una acci6n multilateral adicional o puramente nacional, 

competencia del GATT y definici6n de mercancías falsificadas. 

El informe del Grupo se examin6 en la reuni6n del Consejo, en 

noviembre de 1985, sin embargo, no se tom6 ninguna decisi6n 

al respecto, por lo que las Partes contratantes encomendaron 

al Consejo que examinara esta cuesti6n en un momento mis 

apropiado. 

El tema del comercio de mercanc1as falsificadas se examin6 

también en el Grupo de Altos Funcionarios, establecido de 

conformidad con la decisi6n adoptada el 2 de octubre de 1985 

' en el periodo extraordinario de sesiones de las Partes 

contratantes, con el mandato de analizar el contenido y las 

modalidades de la Ronda de negociaciones comerciales 
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multilaterales propuesta. 

Finalmente, en 1986, se plante6 nuevamente el tema en el 

comité Preparatorio, establecido para preparar las siguientes 

negociaciones comerciales multilaterales. Asimismo, en 6ste 

se analizaron diversas sugerencias relacionadas con otros 

aspectos de loa derechos de propiedad intelectual 

relacionados con el comercio. 

En el proceso preparatorio a la Ronda de Uruquay, se 

pudieron observar las posiciones de algunos paises, las 

cuales han prevalecido en dicha Ronda. Por un lado, Estados 

unidos, la Comunidad Europea y Jap6n, manirestaban su total 

apoyo al tratamiento del 'problema que representaba el 

comercio de mercancias falsificada y de otros aspectos de los 

derechos de propiedad intelectual; y por el otro, Brasil y la 

Xndia, expresaban su apoyo al combate del comercio de 

mercancias falsificadas, pero las disposiciones que aseguran 

una protecci6n efectiva da los derechos de propiedad 

intelectual se debian discutir en los foros internacionales 

coapatentes. 

3.2) La Ronda Uruguay. 

En septiembre de 1986, se celebró una Reunión Ministerial 

de las Partes contratantes, en Punta del Este, Uruguay. En 

esta reunión se adoptó la Declaración Ministerial sobre la 
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Ronda Uruguay de Negociaciones Comerciales Multilaterales. En 

la Declaraci6n se manifest6 que las neqociaciones comerciales 

multilaterales se concluir1an en un plazo de cuatro anos y 

que estas negociaciones tendr!an por finalidad: 

- Aportar una mayor liberalización y expansi6n del comercio 

mundial en provecho de todos los paises, y especialmente de 

las partes contratantes en desarrollo, incluida la mejora del 

acceso a los mercados mediante la reducci6n y eliminaci6n de 

los aranceles, las restricciones cuantitativas y otras 

medidas y obstáculos no arancelarios: 

Potenciar la función del GATT, mejorar el sistema 

multilateral de comercio basado en los principios y normas 

del propio Acuerdo y .so•eter una proporci6n más grande del 

comercio mundial a· disciplinas multilaterales convenidas, 

eficaces y exigibles; 

- Incrementar la capacidad de respuesta del sistema del GATT 

ante los cambios del entorno econ6mico internacional y a tal 

efecto, proceder a ~acilitar el necesario reajuste 

estructural, potenciar la relaci6n del GATT con las 

organizaciones internacionales pertinentes y tomar en 

consideración los cambios de las estructuras y perspectivas 

comerciales, incluida la creciente importancia del comercio 

de productos de alta tecnoloqla, ~as graves dificultades de 

los mercados de productos básicos y la importancia que tiene 

ESTA 
SALiP. 

TE~í~ 
flE U1 

NO DEBE 
OiBLIOTECA 
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la mejora del entorno comercial particularmente en relaci6n 

con la capacidad de los paises endeudados, para hacer frente 

a sus obligaciones financieras; 

- Fomentar una acci6n convergente de cooperaci6n a nivel 

nacional e internacional para fortalecer la interrelaci6n 

entre las pollticas comerciales y otras po11ticas econ6micas 

que afectan el crecimiento y ul desarrollo, y contribuir en 

un empefto sostenido, efectivo y decidido para mejorar el 

funcionamiento del sistema monetario internacional y el flujo 

de recursos de inversión financieros y reales hacia los 

paises en desarrollo. 

Asiaismo, se establece que los temas para las 

negociaciones son loa siquientes: Aranceles; Acuerdos de la 

Naci6n Favorecida; Subvenciones y Medidas Compensatorias; 

Solución de Diferencias; Aspectos de los Derechos de 

Propiedad Intelectual Relacionados con el Comercio, Incluido 

el Comercio de Mercancías Falsificadas; salvaquardins; 

Medidas no Arancelarias; Productos Tropicales; Productos 

Obtenidos de la Explotación de Recursos Naturales; Textiles y 

Vestido; Agricultura; y Medidas en Materia de Inversiones 

Relacionadas con el Comercio. 

Los siguientes son p6rraf os que se introducen sobre 

mercancias falsificadas y propiedad intelectual, que se 

encargaron a un Grupo de Trabajo: 



81 

"A fin de reducir las distorsiones del comercio internacional 

y los obstáculos al mismo, y teniendo en cuenta la necesidad 

de fomentar una protecci6n eticaz y adecuada de los derechos 

de propiedad intelectual y de velar por que las medidas y 

procedimientos destinados a hacer respetar dichos derechos no 

se conviertan a su vez en obst4culos al comercio leq!timo, 

las negociaciones tendrAn por finalidad clarificar las 

disposiciones del Acuerdo General y el~borar, seg11.n proceda, 

nuevas normas y disciplinas. 

Las negociaciones se entender4n sin perjuicio de otras 

iniciativas complementarias que puedan tomarse en la 

Organizaci6n Mundial de la Propiedad Intelectual o en 

cualquier otro foro para tratar de resol ver estas 

cuestiones". 

Por otra parte, para la Ronda Uruguay se establecieron 

distintos Grupos de Negociaciones, de los cuales 2 son los 

principales, 

Grupo de 

el Grupo de Negociaciones de Mercanclas y el 

Negociaciones del comercio de servicios 

Adicionalmente a estos dos grupos, se establecieron otros 14, 

sobre temas especlficos, entre los que se encuentra el Grupo 

de Negociaciones sobre Aspectos de los Derechos de Propiedad 

Intelectual Relacionados con el Comercio, Incluido el 

Comercio de Mercanc1as Falsificadas, los cuales se 

encargarlan de cumplir con el mandato de la declaraci6n. 
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3.3) Discusiones en Materia de Propiedad ~ntelectual. 

Las negociaciones en este Grupo se han desarrollado de una 

t:oraa bastante dificil, ya que la introducci6n del tema fue 

sumamente cuestionada por los paises en desarrollo. Esto 

impidi6 que se pudiera avanzar con celeridad en las 

negociaciones. Durante los dos primeros anos de la Ronda 

(1987-1988), los trabajos del Grupo se enfocaron a la 

interpretación del mandato de Punta del Este sobre el cual 

debían de girar las negociaciones. Sin embargo, at1n cuando 

los debates no avanzaran en un sentido definido, los paises 

desarrollados aprovecharon dicho periodo de tiempo para 

presentar propuestas m!s amplias y elaboradas, ante la corta 

respuesta de los paises en desarrollo de negar que el mandato 

no deb1a ir a&s allA de un acuerdo para combatir el comercio 

de aercanctas falsificas y de la falta de propuestas que 

respondieran a las de los otros paises. Si bien los paises en 

desarrollo ganaban tiempo, las condiciones para las 

negociaciones se continuaban modificando en este lapso, 

debido principalmente a la situación econ6mica mundial. 

a) Posici6n de los Paises Desarrollados. 

Los paises desarrollados, por su parte, han pretendido 

loqrar un acuerdo sobre derecho de propiedad intelectual muy 

amplio (patentes, marcas, disenos industriales, secreto 

comercial, indicacion8s geogr6.ficas, configuraciones de 
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circuitos integrados y derechos de autor), dentro del marco 

del GATT, en el que se establezcan reglas y normas mínimas 

que deban ser adoptadas por todos los paises participantes, 

acampanadas de medidas y procedimientos apropiados para 

asegurar su observancia o cumplimiento relacionAndolos con 

los mecanismos de consulta y soluci6n de diferencias del 

GATT. 

La anterior posici6n es fundamentada por los paises 

desarrollados, de la siguiente forma: 

- La pérdidas sufridas por la industria se deb1an a un 

inadecuada e inefectiva protección nacional de la propiedad 

intelectual. 

La decisión de incluir este tema en la ronda de 

negociaciones se debe al reconocimiento de las serias 

distorsiones causadas por la inadecuada e inefectiva 

protecci6n de la propiedad intelectual. 

- un acuerdo en GATr es la forma mAs apropiada para combatir 

las distorsiones comerciales causadas por la falta de 

protección de los derechos de propiedad intelectual (19). 

(19) European, Japanese and united states Business 
Communities;"Basic Framework of GATT Provision on 
Intellectual Property", junio 1988, paga. 7 y S. 
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b) Posición de los Paises en Desarrollo. 

Por lo que se refiera a los paises en desarrollo, su 

posición se ha limitado principalmente a cuestionar la 

compatibilidad de las reglas y normas propuestas con el 

mandato del Grupo de Negociaciones, de conformidad con la 

declaración del Punta del Este. Por lo tanto, se ha 

manifestado que no es tunci6n del GA'l'T, ni corresponde al 

mandato del Grupo promover y establ~cer formas de protección 

de los derechos de propiedad intelectual mediante la 

elaboración de reglas y normas que deban ser aplicadas por 

todos los paises. Asimismo, se ha indicado que el mandato del 

Grupo dispone que las negociaciones se entender1an sin 

perjuicio de otras iniciativas complementarias que puedan 

tomarse en la OMPI o en cualquier otro foro en relación con 

los derechos de propiedad intelectual (20). 

Esta situación de •impasse" que caracterizarla los dos 

primero anos de las neqociaciones, trat6 de ser solucionada 

en reuniones ainisteriales y de alto nivel celebradas en 

Montreal, en diciembre de 1988, y en Ginebra, en abril de 

1989. La reuni6n de Montreal evaluaba y daba un mayor 1mpetu 

a las negociaciones en la Ronda, las cuales se velan 

estancadas en diversos grupos, siendo uno de estos el que se 

(20) Roffe, Pedro, "La Propiedad Intelectual y el comercio 
Internacional: las negociacionea multilaterales en el GATT", 
Revista Integraci6n Latinoamericana, noviembre de 1984, pag. 
31. 
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refer1a a propiedad intelectual, sin embargo, en esta reuni6n 

no se obtuvieron resultados, condicion6ndose el avance de un 

grupo a otro. Además, se proqramaron reuniones de alto nivel 

de los Grupos de Negociaciones espec1ficos, que permitieran 

dar salida a los principales problemas que se enfrentaban. 

Es as1 que en abril de 1989 se realiza la reuni6n de alto 

nivel en el Grupo de negociaciones sobre propiedad 

intelectual. En ella se define más el mandato del Grupo, lo 

cual abre el camino para sentar bases más firmes para que se 

establezcan reglas y normas dentro del GATT. 

Posteriormente, el trabajo del Grupo, at1n cuando todav1a 

cuenta con la resistencia de algunos paises en desarrollo, se 

ha dirigido hacia la discusi6n de propuesta m!s elaboradas de 

< los diferentes participantes, con una fuerte orientaci6n al 

establecimiento de normas de propiedad industrial. Las n6s 

elaboradas han sido presentadas por los paises desarrollados, 

contemplando diversos aspectos de la propiedad intelectual. 

Si bien las negociaciones que se han llevado a cabo en el 

GATT han avanzado con lentitud, enfrent&ndose las dos 

posiciones que se han explicado anteriormente, y que un 

acuerdo en esta materia est6 condicionado a la obtenci6n de 

resultados en otros Grupos de Ne9ociaci6n, éstas han sido 

fundamentales para la orientación que recibirá la protecci6n 

de la propiedad intelectual en el futuro. Mostrándose como 
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una tendencia internacional, es evidente el impacto de estas 

negociaciones en el diseno actual de pol1ticas nacionales y 

de leyes de propiedad intelectual, como se ha observado en el 

caso de México y de otros paises de Asia (China, Corea, 

Tailandia, entre otros) donde las consideraciones comerciales 

han determinado cambios en materia de protecci6n a la 

propiedad intelectual. 

otro aspecto que también deberá considerarse es que la 

mayor1a de las propuestas presentadas en el Grupo de 

Neqociaciones contienen proyectos muy detallados, por lo que 

existe· una gran probabilidad, de darse el caso de un acuerdo 

con esas caracter1sticas, de que ee cree un sistema paralelo 

al de la OKPI, de protección internacional de la propiedad 

intelectual, ya que diversas cuestiones que se tocan en 

dichas propuestas (armonización de leyes de patentes y de 

marcas, mecanismos de solución de controversias, Convenio de 

Parla, indicaciones qeogr!ficas, entre otras), están siendo 

analizadas en el marco de la OMPI, por lo que el avance de 

los ejercicios en la OHPI .se está condicionando a los 

resultados que se obtengan en las negociaciones en el GATT. 

También estas propuestas contemplan diversas normas que se 

establecen en otros acuerdo internacionales administrados por 

la OMPI, de tal forma que su duplicaci6n en un acuerdo dentro 

del marco del GATT pueda propicinr que su administración 

supervisión o interpretación de las mismas se traslade a los 
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6rganos del GATT. 

Finalmente, los trabajos en el GA'rr han prejuzgado y, con 

la posible adopci6n de un acuerdo en la materia, prejuzgará, 

sin duda, los trabajos que se han realizado o se llevan a 

cabo en la OMPr. En el &abito nacional, estos trabajos est&n 

teniendo una inrluencia sin precedente en el desarrollo o 

estableciaiento de los sistema de propiedad intelectual de 

los paises que deseen inteqrarse adecuadamente en el sistema 

mundial de comercio. 

Los acelerados cambios tecnol6gicos, basados 

principalmente en la nuevas tecnolog1as estAn provocando 

dr6sticas transfonaaciones en el aparato productivo y en las 

formas de organizaci6n econ6mica, agrega.ndose a esto la 

globalizaci6n de la econom1a y el constante incremento del 

comercio internacional, necesario para la obtención de los 

recursos que se requieren en un pa1s para su desarrollo. 

En este contexto, se encuentra el sistema de propiedad 

industrial que deberá. de ser aprovechado al mAximo como 

instrumento nacional e internacional que coadyuve al 

desarrollo de los paises y principalmente de los paises en 

desarrollo. 



CUADRO 1 
TRATADO SOBRE CIRCUITOS INTEGRADOS 

Texto del Tratado sobre 
Circuitos Integrados 

El objeto de la protección se limita a los 
esquemas de .. trazado de los circuitos integrados 

Se establecen como ilícitos los actos de rei?roducir 
en su totalidad o en parte un esquema de trazado; el 
acto de importar, vender o distribuir un esquema de 
trazado protegido o un circuito integrado en al que 
se incorpore dicho esquema de trazado. 

Se establece el otorgamiento de licencias obligatorias 

Se incorpora la doctrina del agotamiento del derecho 

Se establece una protecci6n m1nima de 8 allos 

Se establecen diversos mecanismos de soluci6n de 
controversias, que s6lo emitirán recomendaciones 

Proyecto de Tratado Propuesto 
en la Conferencia Diplomática 

No se preveía en el Proyecto 

Se propon!a tipificar il1citos 
que abarcaran actos comer
ciales 

Se pretend1a eliminar este 
tipo de disposiciones 

No preve1a este tipo de 
disposiciones 

Se proponía una duraci6n 
minima de 10 afies 

Se propon!a que se estable
cieran sanciones. 

Fuente: Elaborado con base en los Textos del Proyecto de Tratado y del Tratado sobre 
Circuitos Integrados adoptado en Washington o. c. el 6 de mayo de 1989 
(Registros de la Conferencia Diplomlltica para la Conclusi6n del Tratado, OMPI, 
Washington, 1989). 

Cuadro comparativo sobre las principales disposiciones que se incorporaron en texto 
del Tratado sobre Circuitos Integra.dos y el Proyecto de Tratado sobre Circuitos 
Integrados. 
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III. EMPRESAS TRASNACIONl\LES Y PROPIEDAD INDUSTRIAL 

Quiero iniciar el desarrollo de este capitulo con la 

siguiente cita, que no obstante los anos que han pasado desde 

que fue escrita, a6n mantiene su vigencia. 

"La empresa multinacional es un foco interesante para 
estudiar ••• , puesto que se encuentra a la vanquardia de la 
revoluci6n actual de la estructura del mundo. Situada m&s 
cerca de la nueva tecnoloq1a que ninguna otra, en poder de 
grandes fondos de capital y tecnolog1a, es la primera 
institución i•portante que establece perspectivas e 
identidades globales."(21) 

La empresa trasnacional es un f en6meno muy importante que 

puede ser analizado desde diferentes puntos de vista a fin de 

determinar su impacto en los ambientes econ6micos, pol1ticos, 

sociales y tecnol6qicos de un país. En el presente capitulo 

se analiza la relaci6n de estas empresas con la tecnología y 

específicamente con el campo de la propiedad industrial. 

Como sen.ala Stephen Hymer en la cita anterior, estas 

empresas poseen grandes fondos de tecnolog1a y son ellas las 

que se han situado mAs cerca de la tecnología, logrando con 

esto el control y desarrollo de la misma y especialmente de 

las denominadas nuevas tecnolog1as. En consecuencia, el 

conjunto de desarrollos tecnol6gicos son generados por éstas, 

coloc&ndolas en una situación privilegiada en la econom1a 

(21) Hymer, Stephen; "Empresas Multinacionales: la 
Internacionalizaci6n del Capital", Ediciones Periferia, 
Argentina, 1972, pag. 99. 
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mundial. 

Este tipo de empresas han alcanzado un desarrollo tal que 

las ha convertido en la punta de lanza de la investigaci6n y 

desarrollo tecnol6gico, del comercio mundial y, en general, 

del proceso de globalizaci6n de la econom1a mundial. 

1) Concepto sobre Empresa Trasnacional 

Para ubicar mejor a las empresas trasnacionales es necesario 

analizar algunos aspectos sobre inversión extranjera. 

Las inversiones extranjeras se han catalogado generalmente 

como indirectas y directas. La primera es aqu6lla que se 

realiza por una persona física o moral que no es nacional del 

pa1s que recibo esta inversi6n y se refiere al otorgamiento 

de préstamos y adquisiciones de valores mobiliarios que 

tienen como fin el obtener un beneficio o utilidad de los 

mismos, sin llegar a obtener algün tipo de control directo 

sobre la empresa. Por lo que se refiere a la segunda 

categor1a, estas inversiones implican el control de la 

empresa por una persona f1sica o moral extranjera, ya sea en 

el establecimiento o en la participaci6n de una unidad 

productiva o proceso de producción. 

De acuerdo con lo anterior, las empresas trasnacionales 

estarán consideradas dentro de la segunda categor1a, por 
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considerarse qUe éstas están bajo control extranjero, a11n 

cuando estén constituidas de acuerdo a las leyes del pa1s 

huésped. La conceptualizaci6n de estas empresas se ha tratado 

de realizar de diferentes formas, de conformidad con diversas 

consideraciones de distintos autores, por lo que 

continuaremos con algunas detiniciones de las empresas 

trasnacionales, que nos permitir6 tener una visión más amplia 

de éstas. 

El concepto utilizado por F. Fajnzylber y T. Mart1nez 

Tarrago es aquél que seflala que las empresas cuyo origen, 

dirección y propiedad corresponde a residentes de un paie 

desarrollado de econom1a de mercado y que realiza actividades 

productivas a escala internacional. Las distinguen como 

"trasnacionales11 para diferenciarlas de las empresas 

"multinacionales" cuyo capital proviene de fondos pdblicos o 

qubernamentales de varios paises. (22) 

Por otra parte, un analista soviético, M.M. Vulgalovski, 

las identifica como monopolios internaciones y las clasifica 

en dos grupos. El primero de ellos es el de monopolios 

internaciones, que es definido como grandes sociedades 

nacionales que tienen en el extranjero una cantidad 

determinada de filiales o subsidiarias. El sequndo grupo 

incluye los grandes monopolios internacionales cuya 

(22)Fajnzylbery, F. y Mart1nez, Trinidad; "Las empresas 
Trasnacionales: expansión a nivel mundial y proyección en la 
industria mexicana", FCE, México, 1982, pag. 9. 
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naturaleza es internacional tanto por su estera de 

actividades como por la composici6n de su capital, a éstos 

les denomina corporaciones multinacionales. (23) 

J. Dunning, por su parte, define a las empresas 

productoras multinacionales o internacionales como empresas 

que tienen la propiedad o el control de instalaciones 

productivas (fábricas, minas, ref iner1as de petróleo, cadenas 

de distribuci6n, oficinas, etc.) en m~s de un pa1s.(24) 

De acuerdo con otros criterios, se afirma que las empresas 

trasnacionales son grandes empresas que tienen determinada 

cantidad de operaciones financieras e industriales fuera de 

su pa1s de origen (donde generalmente tienen su centro 

principal de operaciones). 

otros autores coinciden en que las denominadas 

corporaciones trasnacionales, con el propósito de def inir1as, 

son grandes empresas que se caracterizan por los siguientes 

rasgos distintivos: disponen de unidades de producci6n en 

varios mercados; o emplean técnicas avanzadas en materia de 

organización, estudios de mercado y publicidad; y, efectdan 

enormes inversiones en el sector de investigación tecnol6gica 

y en el desarrollo y aplicaci6n de la misma. 

(23) Bilder, Ernesto; "Corporaciones Multinacionales en 
Am6rica Latina", Argentina, 1973, pag. 7. 
(24) Dunning, John; "La Empresa Multinacional", FCE, México, 
1976, pags. 16 y 17. 
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Algunos autores han analizado a las empresas 

trasnacionales deode la parspecti va del impacto que éstas 

tienen en la econom!a de un pala o en la economia mundial, 

caracterizAndola como un fen6meno muy importante, es as1 que 

se estudian aspectos sobre importaciones y exportaciones, 

ventas anuales en relaci6n con el producto nacional bruto de 

un pa!s o grupo de paises, na.mero de empleados, nWDero de 

paises en donde se han establecido, entre otros. 

En conclusi6n, al establecimiento de una nueva empresa o a 

la obtenci6n del control de una empresa ya establecida, por 

un extranjero, se le puede seftalar como una empresa 

trasnacional. 

como se podrá observar la conceptualizaci6n de una empresa 

trasnacional puede ser muy variada, sin embargo, para su 

adecuada definici6n, se deben considerar dos aspectos 

importantes, que ya se han mencionado y que consisten en el 

flujo de capital de un pa1s de origen y la recepción de 

capital de un pala huésped, estableciéndose la extensi6n de 

un proceso productivo de un pals a otro, traspasando de esta 

forma sus propias fronteras y llegando a uno o varios paises. 

Los flujos o movilidad internacional de los capitales y 

con ellos de las empresas trasnacionales, se han convertido 

en un factor muy importante para el desarrollo de los palees, 

motivado principalmente por la carencia de capitales. De esta 
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forma, el efecto o impacto de las empresas trasnacionales en 

la economía mundial es incuestionable. Entre las diferentes 

4.reas que ellas impactan se encuentran la tecnolog1a y la 

propiedad industrial. 

2) Empresas Trasnacionales, Tecnoloq1a y Propiedad 

Industrial. 

El ten6meno de la "globalizaci6n" ha modificado la 

estructura econ6mica mundial desde diversos puntos de vista, 

ya que la economía mundial se ha convertido en una enorme red 

de interconexiones industriales, financieras, tecnol6gicas y 

comerciales a escala global. 

La globalizaci6n es un ten6meno que se inici6 desde el 

siglo XVI en el que el comercio internacional experiment6 un 

crecimiento inusitado, producido esencialmente por el 

desarrollo de nuevas rutas de navegaci6n hacla el oriente y, 

sobre todo, por el descubrimiento de América. A lo largo del 

tiempo, las diversas economlas nacionales dejaron de ser 

autocontenida para convertirse de una manera gradual en 

interdependientes. En el siglo XX, la interdependencia, ha 

adquirido una nueva dinámica y, en forma incrementada, 

constituye una verdadera globalizaci6n.(25) 

(25) Centro de Investigaci6n para el Desarrollo A.c.; "México 
ante la Cuenca del Pacifico", Colecci6n Alternativas para el 
Futuro, Editorial Diana, México, 1988, pa9. 72. 
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En este contexto, se ubican las empresas traenacionales 

que, con el desarrollo del proceso de globalizaci6n, juegan 

un rol muy importante en las econom1as nacionales y en la 

econom1a mundial, siendo, además, el factor central sobre el 

cual dicho proceso se desenvolverA. La industria 

manufacturera es la que da vivamente evidencia el fen6meno 

de la globalizaci6n, al compartirse los procesos productivos 

nAa all& de sus fronteras nacionales (26), y con ello el 

de•arrollo de las empresas trasnacionales, mostrándose como 

una tendencia muy importante de dicho fen6meno. 

En la medida en que la globalizaci6n avance, las empresas 

trasnacionales se transforman con ella. La 

internacionalizaci6n de la producci6n, la complementaci6n de 

loa procesos productivos a trav6s de las 'fronteras y el 

cambio de la naturaleza de los insumos que han pasado a ser 

parte y componentes en lugar de materias primas, son 

ele•entos considerados por laa empresas, que sirven para 

prepararlas y adaptarlas al proceso globalizador. Con su 

actividad impactan numerosas y diversas áreas de la economía 

nacional y mundial, reestructurando y comenzando una nueva 

divisi6n internacional del trabajo, aspecto fundamental para 

el redespliegue de la producción industrial mundial, ya que 

la competencia internacional ha llevado a una fragmentaci6n 

de la producci6n a escala mundial, especializando en 

(26)Centro de Investigaciones para el Desarrollo A.C.: op. 
cit pag. 74. 
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seqmentos a paises o empresas. Aquellos paises que han sido 

más exitosos son los que han logrado concentrar una mayor 

agregaci6n de valor. Esto ha significado que en diversas 

ocasiones sea m6s rentable importar un insumo para su 

transformaci6n que consumir insumos internos.(27) 

De esta forma, en el centro de las transformaciones de las 

empresas trasnacionales, de los cambios de la composici6n de 

la producc16n mundial y la globalizaci6n de la econom1a 

mundial, se encuentra ubicado el factor tecnol6gico, y con 

61, el impacto en el sistema internacional de propiedad 

industrial. 

2.1) Tecnoloq1a y Erotpresas Trasnacionales. 

Mucho se ha escrito sobre la relación que existe entre las 

empresas trasnacionales y la tecnolog1a, sin embargo, las 

actuales condiciones de la econom1a han modificado el rol del 

factor tecnológico a nivel nacional e internacional. 

En la década de los setentas, comenzaron a aparecer, a 

nivel nacional, legislaciones para reglamentar diversos 

aspectos que se dan en torno a la transferencia de 

tecnolog1a, como el pago de regal1as, tipo de tecnolog1a, 

entre otros. Asimismo, junto a éstas, tambi6n se promulgaban 

(27)Centro de Investigaciones para el Desarrollo A.C.: op. 
cit pag. 82. 
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legi•laciones sobre inversiones extranjeras, en las que se 

encuadraban fundamentalmente a las empresas trasnacionales. 

coao complemento a estas iniciativas, a nivel internacional, 

se comenzaba con la negociaci6n de un C6digo Internacional de 

conducta para la Transferencia de TecnolO<J1a y de un Código 

Internacional de conducta para las Empresas Trasnacionales, 

en el marco de la Conferencia de las Naciones Unidas sobre 

co11.ercio y Desarrollo. Estas reglaaentaciones nacionales e 

internacionales reepond1an a un modelo econ6mico diferente 

que sustentaba un crecimiento •desde adentro", pretendiendo 

con 61, básicamente, que las empresas trasnacionales que se 

establec1an en un pa1e coadyuvaran efectivamente al 

descrrollo y al estrechamiento de la brecha tecnológica 

existente entre loa paises desarrollados y los paises en 

desarrollo. Sin embargo, no se obtuvieron los resultados 

generalmente esperados. 

Hoy, los objetivos mencionados, básicamente, no se han 

modificado, pero las condiciones bajo las cuales éstos se 

mueven son diferentes. En un pasado reciente diversos paises 

tenian que adaptarse a un proceso 

generalmente se basaban, que 

en el que 

consist1a 

la empresas 

en alg!ln 

descubrimiento o ventaja especial. Antes de que su innovaci6n 

se generalizara, las empresas estaban en condiciones de 

vender por debajo de sus competidores y aun ganar altos 

márgenes por encima de sus costos de producción, sin embargo, 

en la actualidad, la posici6n de una empresa, e incluso de un 
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pais, se puede ver amenazada constantemente por la posible 

entrada de otros competidores que pueden descubrir una nueva 

tecnoloq1a, presentAndose un proceso din4mico de innovaci6n

invenci6n. (28) 

En la din&mica de este proceso, con el aceleramiento en el 

ritmo de la innovación, se han eliminado ventajas 

competitivas de las que disfrutaban las empresas establecidas 

por mucho tiempo. Por lo que el factor tecnol6gico tiende, y 

se hace presente, a convertirse en la principal ventaja 

competitiva, transform6.ndose en el corazón del desarrollo e 

industrialización de un pa1s. El cambio tecnológico se 

convierte, entonces, en el aspecto principal que afecta la 

competitividad y productividad de las empresas, determinando 

su posici6n en el mercado, que resultar&, en un proceso m&s 

complejo, de la capacidad para crear, adaptar, transformar, 

acumular y aplicar tecnologta. 

El incremento de la capacidad tecnol6gica de alqunos 

paises, principalmente de los desarrollados, refleja una 

mayor participaci6n de éstos en el comercio mundial en 

comparaci6n con la de los paises en desarrollo (ver cuadro 

1). En el caso de algunos paises en desarrollo, tales como la 

Rep1l.blica de corea, Hong Kong y Taiwan, en el periodo 1970-

1987, han visto . incrementada su tasas de crecimiento con 

(28) Hymer, Stephen; "Empresas Multinacionales: la 
Internacionalizaci6n del Capital", Ediciones Periferia, 
Argentina, 1972, pags. 146 y 147. 
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respecto al comercio por arriba del promedio mundial (29). 

otros paises o empresas que no han tomado las medidas 

necesarias para adaptarse al cambio tecnológico, en los 

t\ltiaos alloa han sufrido pérdidas de mercados, siendo el 

ejemplo más importante el caso de los Estados Unidos, que ha 

visto disminuida BU competitividad internacional y, 

consecuentemente, su participación en el mercado mundial. 

Aa1, con el fin de a\1.111.entar su competitividad y su 

participaci6n en los merca.dos, los paises, particularmente 

los desarrollados, y las empresas trasnacionales que en ellos 

tienen su origen, han comenzado, desde hace alqunos anos, a 

desenvolver nuevos desarrollos tecnol6gicos con objeto de 

constituir y desarrollar nuevas industrias, que representan 

las 11.reaa 111is dinhicas y con mejores posibilidades en el 

comercio mundial, entre las que podemos encontrar la 

elactr6nica y telecomunicaciones (en donde se aplica 

intensivamente el circuito integrado), procesamiento de datos 

(relacionado con la protecci6n de los programas para 

co•putadoras) y la biotecnolog1a. 

Las nuevas industrias, en el periodo de 1975 a 1980, han 

constituido el 6\ del PIS manufacturero de los 24 paises de 

la OCDE, representando el 16\ del crecimiento econ6mico. Más 

adn, dichos paises aumentaron sus ventas en 1.49 veces más 

(29) UNCTAD; "Efectos del Cambio Tecnol6gico sobre las 
Estructuras del Comercio Internacional", documento 
UH<:rAD/ITP/TEC/3 del 19 de mayo de 1989, pag. 65. 



que en el caso de las industrias intermedias (acero, 

autom6viles, qu1mica orgánica, textiles, etc).(30) 
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con la producci6n de nuevos desarrollos tecnol6gicos, que 

resultan de una mayor crecimiento en la investigaci6n y 

desarrollo, se han observado mayores tasas de crecimiento en 

los sectores con alta y media densidad de investigaci6n y 

desarrollo, pero la participaci6n de los paises en desarrollo 

aO.n sique siendo muy baja en comparaci6n con la de paises 

desarrollados. En consecuencia, los paises en desarrollado 

continO.an concentrá.ndose en productos de baja densidad de 

investigaci6n y desarrollo, siendo su participaci6n en 

mercado mundial mayor que en la de otro tipo de productos. 

Los productos con media y alta densidad han tenido tasas de 

crecimiento superiores a la de productos con baja densidad, 

lo que significa una tendencia a su transformaci6n, 

industrialización y desarrollo tecnológico (ver cuadros l a 

6) • Empero, debe considerarse que esas tasas superiores han 

correspondido a paises a los que se les ha denominado de 

reciente industrializaci6n, particularmente de la regi6n de 

Asia. 

De esta forma, las empresas trasnacionales se han dado a 

la tarea de ejercer diversas presiones para que se adopten 

medidas oficiales dirigidas a fomentar su ventaja 

(30) centro de Investigación para el Desarrollo A.C.; "México 
ante la cuenca del Pacifico", Colecci6n Alternativas para el 
Futuro, Editorial Diana, México, 1988 1 pag. 80. 
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tecnol6qica, mediante la reestructuraci6n del marco jurídico 

que rige la co•patencia entre ellas, la ampliaci6n o el 

reforzamiento de los derechos de propiedad industrial, la 

liberalizaci6n de las disposiciones sobre fusiones, la 

promoc16n de la colaboraci6n entre empresas on materia de 

investic¡aci6n y desarrollo y la liberalizaci6n de prácticas 

restrictivas de los acuerdos de licencias. Asimismo, estas 

actividades se han reflejado en los plano bilateral y 

multilateral, a fin de garantizar una protecci6n universal de 

los activos tecnol6gicos mediante la armonizaci6n de todos 

los aspectos importantes de las normas de protecci6n de la 

propiedad industrial en todos los paises, lo cual se observa 

en los procesos de armonización de leyes de patentes en el 

marco de la OMPI y el acuerdo sobre propiedad intelectual en 

el marco del GATT. 

2.2) Propiedad Industrial y Empresas Trasnacionales. 

La creciente importancia de la tecnologia como un elemento 

determinante de la posici6n de las empresas en la econom1a ha 

influido en la manera de concebir su participación en el 

comercio internacional. Las empresas trasnacionales muestran 

un marcado interés en adoptar estrategias que las lleven a 

apoyar el crecimiento de su potencial tecnol6gico, a fin de 

mejorar o conservar su posici6n en el mercado mundial. 

El rol del cambio tecnol6qico se vuelve crucial en la 
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explicaci6n del crecimiento y estrateqiae de las empresas 

trasnacionales que son las que tienen mayor capacidad para la 

investigaci6n y desarrollo tecnol6gico. 

En la explotaci6n de los mercados, carentes de 

competencia, el factor tecnol6gico no tenia una importancia 

fundamental para el desarrollo de la empresa, a diferencia de 

aquéllas, que se encontraban integradas m6.s a los mercados 

internacionales, los requerimientos de competencia se 

modificaban para poder mantener o incrementar su 

participaci6n en los mercados internacionales. No obstante la 

importancia que muchos paises daban a la transferencia de 

tecnoloq1a, el cambio tecnol6gico no representaba un aspecto 

importante para competir en el mercado. 

De esta forma, para las empresas trasnacionales que 

actuaban en un pa1s huésped, la estrategia se orientaba 

solamente en la penetraci6n en el mercado local, siendo 

suficiente, en la mayor1a de los casos, el uso de tecnolog1a 

obsoleta o necesaria para mejorar esa participaci6n. Por su 

parte, las empresas de origen nacional, no ten1an 

pretensiones para el desarrollo de tecnología propia, por lo 

que solo adquir1a tecnolog1a, que les permitiera mantener su 

posición en el mercado, que era prácticamente monop6lica, 

debido a las bajas exigencias de competencia del mercado 

nacional. Además, la producci6n tanto de las empresas 

trasnacionales como de las de origen nacional, no se 
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orientaban a la exportaci6n, a menos que algunas de éstas 

estuvieran incorporadas en una estrategia determinada por la 

empresa trasnacional matriz. La producción no tenla el grado 

suficiente de integración a los mercados internacionales, que 

les requiriera de otro tipo de exigencias para competir. 

En el mercado mundial, la fragilidad de la ventaja 

competitiva, basada en el avance tecnol6gico, explica la 

atenci6n que las empresas trasnacionales han mostrado para el 

desarrollo de instrumentos que otorguen una efectiva 

protecci6n contra el peligro potencial de la competencia. Por 

esto, uno de los objetivos de dichas empresa.o es alcanzar una 

situaci6n monop6lica en sectores de actividad que son 

suficientemente importantes para asequrar el control y 

continuidad de su crecimiento. Esta situación no está 

garantizada en el mercado internacional, sin embargo, cuando 

las dimensiones del mercado nacional se hacen inadecuadas y, 

por lo tanto, a fin de realizar econom1as de escala en la 

producción y mantener e incrementar sus costos de 

investigación y desarrollo, la empresa busca nuevos mercados 

en el extranjero. De ah1 que la competencia internacional se 

convierta en una regla, por lo que la seguridad y defensa de 

las posiciones de mercado dependerá. de la novedad y 

eficiencia del producto. La estrategia para la protecci6n 

mundial de la ventaja tecnol6gica se convierte en un área 

importante para las empresas trasnacionales. 
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Las empresas de menor taman.o también requieren de este 

tipo de protecci6n, si ellas desean competir o están 

compitiendo con empresas trasnacionales, la protecci6n 

requerida por las empresas trasnacionales cubrirá 

eventualmente tanto a aquellos paises en los que ese producto 

se elabora y comercializa, como aquellos en los que un 

producto del competidor es producido y comercializado.(Jl) 

Le posición de la competencia forzará a una empresa a 

encontrar condiciones más favorables para el desarrollo de 

una innovación. Por lo tanto, su interés radicará en que se 

proporcione un reforzamiento de su posición monop6lica, con 

lo cual mantiene una posición o ventaja en el mercado 

mundial. Por ello, se ha puesto mucha atenci6n en los 

sistemas de propiedad industrial tanto nacionales como 

internacionales, que se convierten en factores que facilitan 

o realizan el acceso a los mercados. El sistema de propiedad 

industrial se presenta como la formula m6s transparente y 

efectiva para proteger y, a su vez difundir, la ventaja o 

avance tecnol6gico, que le permitirá obtener una posición 

monop6lica en el mercado. 

En e1 marco de una explotación de un mercado local, la 

empresa trasnacional está interesada en proteger su propiedad 

industrial solamente a nivel local. Esta propiedad se 

(Jl) Bertin, Gilles y Wyatt, sally; "Multinationals and 
Industrial Property: The control of the World's Technology", 
Humanities Presa International, Inc, USA, 1988,pags. 11 a 13. 
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referir& básicamente a aquélla que está. siendo transferida, 

particularmente a sus subsidiarias, y solamente se interesa 

por protegerla en aquellos paises en donde tienen alguna 

forma de participaci6n o en aquellos paises que son mercados 

potenciales para sus productos. En tal virtud, una estrategia 

de este tipo de una empresa trasnacional responde solamente a 

los requerimientos de un •arcado nacional. 

De igual forma la estrategia de estas empresas tenderA a 

modificarse en la medida de que los mercados nacionales se 

encuentren má.s integrados a la econom1a mundial, ya que los 

requerimientos serAn diferentes en virtud de las 

caracter1sticas de una econom1a abierta. Esa tendencia será. 

la de exigir a nivel internacional un cambio en el sistema de 

propiedad industrial, el cual deberA ser coherente con el de 

SUB sistemas nacionales, que generalmente se han 

caracterizado por ser mucho Jt!s abiertos y flexibles. 

A lo anterior, se debe agregar el conjunto de nuevos 

desarrollos tecnológicos (proqramas para computadoras, 

biotecnolog1a, circuitos integrados, etc.) que desean, de ser 

el caso, que se protejan a través de instrumentos de 

propiedad industrial. Estas nuevas invenciones 

tradicionalmente no han tenido cabida en las formas de 

protección de la propiedad industrial en los paises en 

desarrollo, y en un gran ndmero de paises desarrollados de 

nivel medio, lo cual ha ocasionado una serie de presiones 
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bilaterales y multilaterales para modificar los sistemas de 

propiedad industrial a la altura de los paises generadores de 

tecnologia que tienen una gran participaci6n en el mercado 

mundial, como son Estados Unidos, Jap6n y Alemania. 

Actualmente, debido a los requerimientos de la competencia, 

los sistemas de propiedad industrial han pasado a formar 

parte fundamental de la pol1tica económica de los paises, 

lejos de continuar con un funcionamiento pasivo, éstos 

representan un importante instrumento que sirve para 

resquardar su ventaja tecnol6gica y comercial ante sus 

competidores en el mercado. 

Por ejemplo en el caso de las patentes, se observa una 

fuerte tendencia b~sica de protecci6n de invenciones de 

origen extranjero, tanto en paises desarrollados como en 

pa1ses en desarrollo. Sin embargo, existe una marcada 

diferencia en la incidencia de patentes concedidas, ya que 

mientras que en los paises en desarrollo el otorgamiento de 

patentes es muy bajo, o pr6cticamcnte nulo, en la mayoria de 

los paises desarrollados el nivel de otorgamiento es más 

alto. Esto significa que estos 0.ltimos tienen un grado más 

alto de integración a 

(Estados Unidos, Jap6n 

los 

y 

motores económicos del mundo 

Alemania), lo que les ha 

proporcionado una mayor transferencia y difusión de 

invenciones que, debido a la caracteristicas de una patente, 

corresponden a áreas tecnol69icas nuevas. 
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Asimismo, de acuerdo con el nQmero de patentes concedidas, 

el nivel de actividad inventiva a nivel mundial contintlan 

encabezAndolo solamente tres paises (Estados Unidos, Jap6n y 

Alemania), aunque debe notarse que en el caso de Jap6n, la 

tendencia es a una menor participaci6n de extranjeros en el 

n1imero de patentes concedidas, manifestándose un nivel 

inventivo mejor al de cualquier pa1s. 

Estos dit'erentes niveles de actividad inventiva 

reflejarán directamente una ventaja competitiva para las 

empresas, deduciéndose que las empresas 

eotadounidense, japonés y alemAn, tenderán a 

de origen 

obtener una 

mejor ventaja tecnol6gica, la cual buscará ser preservada en 

el proceso de globalizaci6n de la econom1a mundial. 

Por otra parte, es importante destacar que, ante la 

tendencia 9lobalizadora, los paises que deseen continuar con 

su industrializaci6n y desarrollo, deberán alcanzar un mejor 

grado de inteqraci6n a los sistemas de propiedad industrial 

de las economias mtis fuertes, como as1 lo han realizado un 

gran nümero de paises considerados dentro del grupo de paises 

desarrollados. De tal forma que sus economias estén 

integradas a los flujos de inversión y tecnologia de esos 

paises. Estos flujos representan las principales fuentes de 

inversión y tecnologia para los paises que observan una 

carencia de 

tecnolog 1a, 

capitales para 

principalmente 

inversión y 

en épocas 

desarrollo de 

de crisis y 
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descapitalizaci6n. 

En conclusi6n, la pol1tica productiva y tecnol6qica del 

mercado depende, y será cada vez más importante en el futuro, 

del potencial financiero de las empresas trasnacionales, lo 

cual ser6. más acentuado en una tendencia globalizadora de la 

economia mundial. 



CUADRO 1 

Exportaciones de Manufacturas Efectuadas por los Paises en 
Desarrollo a los Paises Desarrollados de Econom1a de Mercado 
seg11n la Densidad de Investiqaci6n y Desarrollo, cuota de 
Mercado y Tasa de crecimiento. 

Densidad de cuota de Mercado Valor Tasa de Crecimiento 
I y D (porcentaje) (millones (porcentaje) 

de dolares) 

Allos 1980 1.987 1987 1980-1987 

Alta 9.48 13.10 33.6 15.4 

Media 6.51 9.57 60.3 14.8 

Baja 21.21 23.59 130.4 6.3 

Fuente: Elaborado de acuerdo con cálculos de la UNCTAD 
basados en datos comerciales de la Oficina de Estadistica de 
las Naciones Unidas (documento UNCTAD/ITP/16 del 19 de marzo 
de 1989). 



CUADRO 2 

Importaciones de Manufacturas de Paises Desarrollados de 
Economia de Mercado segCin la Oens idad de Investigación y 
Desarrollo, Regi6n y Grupo Ana11tico de Origen. 

Alta 
Densidad 
de I y D 

cuota de Mercado Valor Tasa de Crecimiento 
(porcentaje) (millones (porcentaje) 

de dolares) 

Af\OS 1980 1907 1987 1980-1987 

Regi6n o Grupo 

Paises 
Desarrollados 
de Econom1a de 
Mercado 89.33 86.19 221. 2 9. 7 

Paises en 
Desarrollo 9.48 13.10 33.6 15.4 

América 2.03 2.72 7.0 14. 9 

Asia 6.66 9.85 25.2 16.6 

Principales 
Exportadores 
de Manufacturas 5.36 8.54 21.9 17.8 

FUente: Elaborado de acuerdo con cálculos de la UNCTAD 
basados en datos comerciales de la Oficina de Estadistica de 
las Naciones Unidas (documento UNCTAD/ITP/16 del 19 de marzo 
de 1989) . 
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Importaciones de Manufacturas de Paises Desarrollados de 
Econom1a de Mercado segQn la Densidad de Investigaci6n y 
Desarrollo, Regi6n y Grupo Anal1tico de Origen. 

Media 
Densidad 
de I y D 

cuota de Mercado Valor Tasa de crecimiento 

Allos 

Regi6n o Grupo 

Paises 
Desarrollados 
de Economia de 
Mercado 

Paises en 
Desarrollo 

América 

As1a 

Principales 
Exportadores 
de Hanuf acturas 

(porcentaje) (millones (porcentaje) 
de dolares) 

1980 1987 1987 1980-1987 

91.88 88.94 560.5 8.2 

6.51 9.57 60.3 14 .8 

1.57 1.97 12.4 12. 3 

4.22 6.95 43. 7 16.7 

3.75 6.62 41.7 17 .8 
FUente: ElabOrado de acuerdo con cAlculos de la UNCTAD 
basados en datos coaerciales de la Oficina de Estad1stica de 
las Naciones Unidas (documento UNCTAD/ITP/16 del 19 de marzo 
de 1989). 
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Importaciones de Manufacturas de Paises Desarrollados de 
Econom1a de Mercado seqCín la Densidad de Investigación y 
Desarrollo, Regi6n y Grupo Anal1tico de Origen. 

ea ja 
Densid&d 
de I y D 

cuota de Mercado Valor Tasa de Crecimiento 
(porcentaje) (millones (porcentaje) 

de dolares) 

Afies 1980 1987 1987 1980-1987 

Regi6n o Grupo 

Paises 
Desarrollados 
de Econom!a de 
Mercado 73.25 70.91 392.0 4.2 

Pa1ses en 
Desarrollo 21.21 23.59 130.4 6.3 

América 6.81 4.78 26.4 -o.4 

Asia 11.5 16.0 88.3 9.7 

Principales 
Exportadores 
de Manufacturas 8.84 12.61 69.7 10.2 

FUente: Elaborado de acuerdo con cilculos de la UNCTAD 
basados en datos comerciales de la oficina de Estadistica de 
las Naciones Unidas (documento UNCTAD/ITP/16 del 19 de marzo 
de 1989). 



CUADRO 5 
LISTA DE PRODUCTOS SEGUN LA DENSIDAD DE INVESTIGACION Y DESARROLLO 

ALTA 

Densidad de Investiqaci6n y Desarrollo 

MEDIA 

Industria Aeroespacial 
Máquinas de Oficina y Computadoras 
Componentes Electrónicos 
Material de Telecomunicaciones 
Medicamentos 
Instrumentos Cientificos 
Maquinaria Eléctrica 
Maquinaria no Eléctrica 
Productos Qu1micos 

Vehiculos de Motor 
Otros Productos Qu1micos 
otras Industrias Manufactureras 
Otras Maquinarias no Eléctricas 
Caucho, Plásticos · 
Metales no Ferrosos 
Otra Maquinaria Eléctrica 
otros Instrumentos Cientif icos 

BAJA 

Piedra, Arcilla, 
Vidrio 
Alimentos, Bebida 
Tabaco 
Construcci6n 
Naval 
Refinerias de 
Petróleo 
Metales Ferrosos 
Productos Elabor!l. 
borados de metal 
Papel e Imprenta 
Madera, corcho, 
Muebles 
Productos 
TelCtiles 

Fuente: UNCTAD, "Efecto del Cambio Tecnol6qico sobre las Estructuras del comercio 
Internacional", documento UNCTAD/ITP/16 del 19 de marzo de 1989. 
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IV. EL CASO DE MEXICO 

En materia de propiedad industrial, México representa un 

caso particular e interesante en la comunidad internacional. 

La po11tica en la aateria, aCín cuando ha aantenido alqunas 

lineas generales, ha variado en los dltimos aftas. Los cambios 

en los lineaaientos se pueden observar en las modificaciones 

a la legislaci6n nacional ocurridas en las dos Cíltimas 

d6cadas, que han obedecido a la adopci6n de una nueva 

pol1tica econ6mica con miras a una mayor integraci6n de 

nuestro pa1s a la econom1a internacional. 

1. La Legislaci6n Mexicana de Propiedad Industrial. 

a) Primeros Ordenamientos. 

En K6xico la legislación sobre propiedad industrial tiene 

larga y significativa historia. Los primeros antecedentes de 

ésta los podemos encontrar en la época de la Colonia, en la 

que las Cortes Espaftolas, en 1820, promulgaron un decreto 

para asegurar el derecho de propiedad de los que inventaran, 

perfeccionaran o introdujeran algan ramo de la industria. 

Posteriormente, se pueden encontrar otros antecedentes 

como son. el titulo III, secci6n V del articulo so de la 

Constituci6n de 1824, en el que se sei\alaba que entre las 

facultadas del Congreso se encontraba la referente a la de 
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"promover la ilustración, asegurando durante un tiempo 

limitado derechos exclusivos a los autores por sus 

respectivas obras"; la Ley de los Privilegios Exclusivos a 

los Inventores o Perfeccionadores de Algün Ramo de la 

Industria de 1832; la Ley sobre Marcas de 1889; la Ley sobre 

Marcas de 1897; y la Ley sobre Patentes de Privilegio a los 

Inventores y Perfeccionadores da 1890. 

Las legislaciones que aparecieron después merecen ser 

seftaladas más espec1ficamente, pues a partir a de 1903, ano 

en que ocurri6 la adhesión de México al convenio de Paria, 

éstas se realizaron de forma más elaborada y técnica. 

En ese mismo ano, se promulgaron la Ley de Patentes de 

Invenci6n (que comprendi6 también los diseftos industriales) y 

la Ley de Marcas (que comprendi6 asimismo los nombres y 

avisos comerciales) • Las principales disposiciones que 

establecieron sobre patentes fueron: el derecho a obtener una 

patente, las caracter1stica de una invenci6n patentable 

(novedad y aplicaci6n industrial), la concesi6n del derecho 

exclusivo de explotaci6n, las materias no patentables (entre 

las que se destaca el caso de los productos qu1micos) , el 

requisito de acompaflar a la solicitud la descripción, las 

reivindicaciones y los dibujos de la invenci6n, el examen 

administrativo, la duración de la patente por 20 aflos con 

posibilidad de prórroga por 5 aflos, las licencias por falta 

de explotación de una invenci6n y el derecho de prioridad. 
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Respecto a las marcas, se de:fine lo que es una marca, se 

seftalan limitaciones para el registro de algunos signos como 

marcas, la duraci6n del registro de una marca por 20 anos y 

el derecho de prioridad. 

Las leyes sobre patentes y marcas sufren nuevas 

modificaciones en 1928. En el lirea de patentes, se agregan 

nuevas disposiciones sobre le examen de novedad, se define 

detalles del derecho de prioridad, la reducci6n de la 

vigencia de una patente a 15 anos si la invención no se 

explota después del afio quince, la concesi6n de licencias 

para la explotaci6n de la invenci6n si ésta no es explotada 

después del tercer ano de concedida la patente. En el renglón 

de marcas, se destacan las disposiciones sobre la definici6n 

de una aarca como un signo distintivo, el uso obligatorio de 

la marca, el examen de novedad, la publicación de la marca 

para fines de oposici6n, la duraci6n del registro por 20 anos 

con renovaciones por periodos de 10 anos. 

b) Ley de 1942 

En la década de los af\os cuarenta se presentaron cambios 

econ6micos y pol1ticos muy importantes, y la reglamentaci6n 

sobre propiedad industrial no es una excepci6n, por lo que en 

el at\o de 1942 se expidi6 una nueva ley a la que se le 

denomin6 "Ley de Propiedad Industrial". 



119 

La nueva ley incorpora diversas disposiciones sobre 

patentes y marcas, entre las que se pueden desatacar: el 

objeto de una patente, las materias no patentables, la 

vigencia de una patente por un periodo de 15 aflos, la 

introducci6n de las patentes de mejoras independientes y 

anteriores, la introducción de reglas para la concesi6n de 

licencias obligatorias cuando existiera falta de explotaci6n, 

la fijaci6n de reglas para impedir el registro de marcas que 

engat\en al p11blico sobre la procedencia del producto, la 

duración de un registro da marca por un periodo de 10 anos 

renovables por periodos iguales y la reglamentación del uso 

de la marca por usuarios registrados. 

c) Ley de 1976 

La ley de 1942 cubri6 un amplio periodo de 34 aflos, 

empero, en la década de los anos setentas, con el surgimiento 

del movimiento internacional de los paises en desarrollo para 

legislar sobre propiedad industrial, transferencia de 

tecnolog1a e inversiones, se promulg6 una nueva ley 

denominada "Ley de Invenciones y Marcas", en 1976. Esta Ley 

dibuja una linea muy importante en el desarrollo de la 

legislación mexicana, pues con ella se cambian aspectos muy 

importantes con respecto a la protecci6n de las patentes, 

aunque debe notarse que con la Ley de 1991, como se observará 

m4s adelante, se continua con la pol1tica adoptada antes de 

las modificaciones de 1976 (ver cuadros 3 y 4). 
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Con esta nueva ley se introducen disposiciones acerca de: 

el otorgamiento de licencias obligatorias por explotaci6n 

insuficiente con relaci6n a la demanda nacional o para la 

exportación no cubierta por el titular de la patente, el 

otorgamiento para licencias de utilidad pdblica, el 

establecimiento de limitantes para el patentamiento de 

invenciones relacionadas con la salud, la alimentaci6n, la 

producci6n agr1cola, el medio ambiente, la enorgia y la 

sequridad nuclear, la creo.ci6n de la figura del certificado 

de inventor, la duraci6n de una patente por un periodo de 10 

aftos, la obligaci6n de vincular una marca nacional a una 

marca registrada originalmente en el extranjero o de un 

titular extranjero, la introducci6n de licencias obligatorias 

para marcas en caso de utilidad püblica, la obligaci6n de uso 

efectivo de una marca, la facultad de la autoridad 

gubernamental para obligar al uso de una sola marca para 

todos aquellos productos o servicios de un mismo titular que 

estén destinados a un mismo fin o que sean sustancialmente 

iguales y que por razones de interés pQblico prohiba el uso 

de marcas en determinados productos u obligue a que éstos se 

vendan bajo sus nombres genéricos a fin de evitar confusiones 

al pQblico y la vigencia de un registro de marca por un 

periodo de 5 anos renovable por periodos iguales. 
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d) Reformas de 1987 

Las reformas a la Ley de Invenciones y Marcas que se 

realizaron en 1987, merecen ser seftaladas de particular 

forma. Estas reformas marcan un periodo de transici6n del 

sistema establecido en la ley de l.976 y el sistema que se 

adoptar ta con la nueva Ley de Fomento y Protecci6n a la 

Propiedad Industrial de 1991. ya que en el periodo 

gubernamental de 1983-1988, se iniciaron algunas medidas 

econ6micas que vislumbraban el camino que México tomar1a 

hacia una apertura económica. 

Las principales reformas a la Ley de 1976 se dieron en los 

campos que se seftalan en los siguientes párrafos. 

En el Area de patentes, se permit1a la patentabilidad de 

materias de procesos para obtener aleaciones, productos 

qulmico-farmacéuticos, pesticidas, fungicidas, plaguicidas, 

fertilizantes y alimentos y bebidas para consumo animal, as1 

como los equipos contaminantes y la energ1a nuclear siempre 

que no afectara la seguridad nacional; se establece también 

un periodo de transici6n de 10 anos para permitir la 

patentabilidad de procesos para la obtención de genes, 

variedades vegetales, animales o sus variedades, los 

productos qulmico-farmacéuticos, los fertilizantes, los 

plaguicidas, los herbicidas, los fungicidas y los productos 

con actividad biol6gica. 
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otros cambios interesantes que se realizan también en el 

Area de patentas son: la validez en M6xico del examen de 

novedad realizado por la Administraci6n Encarqada del Examen 

Preliminar, reconocida de conformidad con las disposiciones 

del Tratado de Cooperaci6n en Materia de Patentes; la 

viqencia de una patente por un periodo de 14 arios¡ y las 

disposiciones para el fomento de la innovaci6n. 

En relaci6n con el 4rea de marcas, las modificaciones mAs 

importantes se refirieron a la vinculaci6n opcional de 

marcas, la aceptación de registro de marcas en lenguas 

extranjeras y el reforzamiento de medidas para combatir la 

competencia desleal. 

Los anterior, permite observar la tendencia que se estaba 

dando en materia de propiedad industrial, sin que se dieran 

cambios drásticos y adaptándose a la estrategia de la 

apertura comercial que se estaba conformando en el pais. 

e) Pol!tica sobre Propiedad Industrial 1990-1994 y la Ley de 

1991. 

Antes de efectuarse un cambio en la Ley sobre Invenciones y 

Marcas, en el Programa Nacional de Kodernizaci6n Industrial y 

del Comercio Exterior 1990-1994, se dan a conocer las lineas 

principales que se seguir!an en materia de propiedad 

industrial. Asimismo, en otras 4reas taabién se llevaban a 
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cabo cambios sustanciales, tales como la adopci6n de un nuevo 

Reglnmento de la Ley para Promover la Inversi6n Mexicana y 

Reqular la Inversi6n Extranjera, en mayo de 1989; del Decreto 

por el que se Establecen Medidas que Permitan Impulsar la 

Industria en la Franja Fronteriza Norte y zonas Libres del 

País, as! como en el Municipio Fronterizo de Cananea, en 

octubre de 1989; el del Reglamento de la Ley sobre el Control 

y Registro de la Transferencia de Tecnolog!a, en enero de 

1990. Con estos cambios que se delineaba el modelo jur1dico

econ6mico que regularla la actividad econ6mica para el 

desarrollo de México en un marco de apertura cómercial e 

internacionalizaci6n de la econom!a nacional. 

En general, el Programa mencionado contiene la estrategia 

para la modernización de la industria y del comercio exterior 

y la 11neaS de acción a través de las cuales se deberán 

alcanzar dichos objetivos. 

En particular, el Programa seftala que en materia de 

propiedad industrial se promover& el financiamiento para la 

obtenci6n de patentes en otros paises, se extender& el plazo 

de vigencia de una patente a 20 aftos, se permitirá la 

concesión de patentes en las áreas qu!mica, farmacéutica, 

biotecnolog1a y aleaciones, se proteger.Sn los procesos y 

productos at1n no utilizados en México y recientemente 

patentados en otros paises, se reforzará la protección a los 

secretos industriales, se revisar! la figura de la licencia 
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obligatoria, se mode~izar6 la infraestructura para el 

registro de marca• y conceai6n de patentes, se introducir&n 

medidas de siaplificaci6n adllinistrati va, se combatirli 

en6rqicamente la piraterta, se fomentarA una cultura de 

propiedad industrial en el comercio, la industria y el sector 

de investigaci6n, se promover4n esquemas de relaciones 

laborales que premien la productividad y la responsabilidad 

en el trabajo y se buscar! eliminar las prlicticas que inhiban 

la creatividad obrera. 

Es conveniente seftalar que el Programa indica que se 

someter& a la consideración del Poder Legis1ativo la 

iniciativa para perfeccionar el marco jur1dico de la 

propiedad industrial, a fin de que la protecci6n que se 

ofrezca en el pais sea similar a la ofrecida en paises 

industrializados y se propicie la innovaci6n y la 

transferencia de tecnolog1a de manera compatible con la 

internacionalizaci6n de la econom1a mexicana. 

La revisi6n del marco jur1dico se dio en el afto de 1991, 

de ésta aurgi6 la Ley para el Fomento y Protecci6n de la 

Propiedad Industrial, la cual recoge todos los principios 

seftalados en el Programa. 

Los cuadros 1 y 2 muestran el comportamiento de los 

registros de marcas y la concesi6n de patentes en México en 

los Qltimos af\os, durante los que prevalecieron la ley de 



125 

1976 y las reformas de 1987. Ambos muestran que los objetivos 

por los cuales se establecieron dichos ordenamientos no 

dieron los resultado que se esperaban, particularmente en el 

Area de patentes, ya que los niveles de registro no se 

incrementaron significativamente, sino que por el contrario 

se vieron reducidos en algunos afies. Esto sirve como un buen 

indicador de que la legislaci6n existente no estaba siendo 

O.til como instrumento inductor para el desarrollo de la 

tecnolog!a y el comercio. 

En el ano de 1992, ano siguiente al cual fue promulgada la 

nueva Ley, el otorgamiento de patentes y el registro de 

marcas, muestran un comportamiento radicalmente diferente al 

de los anos anteriores, pues el ndmero de patentes concedidas 

super6 las cuatro mil y el de marcas registradas ascendi6 a 

más de treinta mil. No obstante, se deberá esperar a observar 

los resultados de los pr6ximos anos para observar los 

verdaderos resultados de un nuevo marco jur1dico en la 

materia. 



Allo 

1980 
1981 
1982 
1983 
1984 
1985 
1986 
1987 
1988 
1989 
1990 
1991 

CUADRO No. 1 

Patentes concedidas en México 

Total 

1996 
2210 
2583 
2247 
1737 
1172 

987 
1156 
3158 
2268 
1619 
1360 

Patentes 
otorgadas 

a mexicanos 
165 
188 
197 
162 
138 
100 

41 
67 

256 
204 
132 
129 

Patentes 
otorgadas 

a extranjeros 
1831 
2022 
2386 
2085 
1599 
1072 

946 
1089 
2902 
2064 
1487 
1231 

Fuente: Direcc16n General de Desarrollo Tecnol69'lco, 
SECOFI. 

cuadro comparativo sobre el ndaero de patentes concedidas en 
México durante el periodo de once aftos. 

CUADRO No. 2 

Marcas Regiatradas en México 

Allo Total Marcas Marcas 
registradas reqistradas 

por mexicanos por extranjeros 
1980 16929 8637 8292 
1981 14881 8124 6757 
1982 12880 6166 6714 
1983 12732 5627 7105 
1984 8563 4089 4474 
1985 9216 4307 4909 
1986 7614 3495 4119 
1987 18824 9835 8989 
1988 17330 9557 7773 
1989 13793 7936 5830 
1990 17538 10134 7404 
1991 14237 8026 6211 

Fuente: DÍrecci6n General de Desarrollo Tecnol6g1co, 
SECOFI. 

CUaclro coiaparativo sobre el nllmero de marcas registradas en 
M6xico durante el periodo de once aftas. 



CUADRO J 

~f~~ül~~~e~E3~ct~M. s~~u ~R~flff"º INDUSTRl,\L 

invenciones 
patentablaa 

do'!recho• 
conferidos 

JU.t•ria• no 
patentablea 

ouraci6n 

Explotaci6n y 
licencias 
obU9atoriaa 

Ley de 1903 

-nuevos productos 
industriales 

-apllcac16n do 
••dios nuevos 
para obtener un 
producto o 
resultado 
industrlal 

derecho exclu
sivo de explo
taci6n 

productos 
qulaicos 

20 ar.os, 
pr6rroqa 
de 5 ar.os 

explotac16n no 
obl19atoria do 
1nvenc16n, pero 
se concede 
deapU6s de 
l. aftos al no 
se •lrPlota o se 
suspende la 

Ley de 1928 Ley do 1942 

-producto eln caabioe 
industrial o aubatancialea 
composici6n da 
iaateria nuevos. 

-el empleo de 
•odios nuevos 
para obtener un 
producto o 
resultado nuovo. 

-las nuevas 
aplicaciones de 
•odios concldos 
para obtener un 
producto o resultado 
industrial. 

-ratoraas o aojaras 

sin caabios 
substanciales 

sin caablos 
aub&tancialea 

20 ar.os, 
se reduce a 
15 si no so 
explota 

sin ca11bloo 

sin C61iblos 

sin CIUlbloa 
aublltanciale• 

1s anos, 
- reduce a 
12 si no a• 
aqtlota 

l1JW1;l., pero 
•1 periodo da 
, __ 
qplia.' 

:.xu:~~~!:c~Iv~s 

ri:~~ig~:~1~ª irJX~Ui!~ i~I~~t!~. sin CUlblo• 



CUADRO 4 

~~Uit1~1y~~-~t~!C~~~~ ~oy~~1 fRoJPIEOAD ItlDUSTRIAL 

invenciones 
patentabloa 

derechos 
conferidos 

materias no 
patentables 

Duraci6n 

bplotacl6n y 
licencias 
obli9atorhs 

Ley d• 1!J76 

lnvoncionos que sean nuevas, 
resultado de una actividad 
inventiva y susceptibles da 
aplicaci6n industrial 

sin ca111bios 

var !edades vegeta leo y las 
razas aniaales y sus proco
di111ientos blol6gicoa para obte
nerlos¡ las aleaciones; los pro
qu!micos y qu1aico-tarmaco0.ticos 
y sus •ezcla•, medicaaentoa, be
bidas y aliaentos de uso hw:iano o 
aniir.al; fertilizante•, tun9icidas, 
herbicidas, pla9ulcldaa; los pro
cedimiento• do obtenci6n do 111e:
cla11 da productos qu1micos, los 
procediaiantos industriales de 
obte.ncl6n de aleaciones y lo• pro
cediaientoa da obtenci6n, .adltica
ci6n o aplicec16n de productou y 
aozclas de los productos aonciona
dos; y las invenciones relacionadas 
con la energ1a y la seguridad nu
clear. 

14 afto• 

Ley de 1991 

sin caabios 

sin caabioa 

loa procesos esencialmente 
biol6glcos para la obtención 
o raproducci6n da plantas 
animales y sus variedades; 
las especies va9etalaa y 
animales; el aat•rial biol6-
9lco tal co.a •• encuentra 
en la nAturaleza1el aa.terial 
9en6tico1 y laa invenciones 
a la a.atarla viva qua co•po
non •l cuerpo huaana. 

20 al'los 

oeapui• da tres allios, cual
quier p11nona podr6 solici
tar una licencia obl19ator1a 
para explotarla, cuando no 
haya 1SUC9d.ido tal .-plota-

c~ ·~ gemcl<n •t1 
§tan~ s• co 13~.po~ ~d!!-

f'Uente: EiabOrado de acuerdo con los textos de la leqlslaclones pühlicadas an al 
Diario Oficial de la Fedoraci6n. 

cuadro coaparativo do alqunaa dlsposicionea aobre patentes qUe qeneralaenta han causado qran 
controversia en ol momento qu-e se han aodificado las leyes en la aateria. 
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CONCLUSIONES 

Las actuales condiciones internacionales estAn dando una 

nueva dimensión al sistema de propiedad industrial, que est4 

siendo orientado hacia la creaci6n de mayores niveles de 

protecci6n de esta materia a nivel mundial a fin de dar una 

respuesta a los requerimientos del proceso de globalizaci6n 

de la econom1a mundial. 

La globalizaci6n tiene como resultado que las necesidades 

de actualizaci6n de las leyes de propiedad industrial se 

hagan comunes en todos los paises. En una economía mundial 

que se caracteriza por la creciente interdependencia, es 

necesario considerar un proceso de ajuste bajo el cual se 

promuevan cambios fundamentales en los sistemas de propiedad 

industrial, que permitan a las empresas adaptarse a las 

'. nuevas condiciones imperantes en el mercado internaciona 1. En 

este proceso de adaptaci6n, los cambios que se lleven a cabo 

deberá.n dar respuesta a la transformaci6n de la actividad 

econ6mica dentro de la que se ha desarrollado una qran red 

industrial, comercial y tecnol69ica estrechamente vinculada a 

nivel mundial. 

Los cambios conducirán a una reestructuraci6n de los 

sistemas nacionales de propiedad industrial, en donde no se 

seguirá.n pautas tlnicas para lograrlo. Cada pa1s tendrá que 

fijar estrategias distintas en funci6n de caracter1sticas 
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propias, de su estructura industrial y tecnológica, y en 

general, de su grado de desarrollo. Sin embargo, se debe 

tomar en cuenta que estas estrategias deberAn orientarse a 

lograr mayores niveles de protecci6n para la mejor inserci6n 

de un pais en el proceso de globalizaci6n de la econom1a 

mundial. 

La reestructuraci6n deberá incluir cambios en los marcos 

jurídicos y en las instituciones, que est6n vinculados 

.. strechamente a la pol1tica industrial y tecnol6qica del 

pa1s, con los que se les permitir& a las empresas enfrentar 

los retos de producción y comercializaci6n de bienes y 

servicios derivados de la competencia internacional. Estos 

cambios se exiqen con mayor precisi6n por las empresas 

trasnacionales para que éstas puedan actuar dentro de una 

econom1a global. 

Para orientar estos cambios se debe observar la situación 

propia de cada pa1s. Por ejemplo, en un :modelo de econom1a 

cerrada, los resultados obtenidos en México en 1987 y 1988, 

han sido el otorgamiento de 9966 y 9936 patentes 

respectivamente. De estos totales, más del eot se concedió a 

extranjeros. 

En una econom1a con una tendencia a la globalizaci6n, los 

retos aumentan, ya que el impacto de la tecnolog1a es má.s 

importante, incluyendo principalmente las denominadas nuevas 



131 

tecnolog1as, por lo tanto, una apertura y respuesta a la 

globalizaci6n es de suma importancia, valga citar que, de 

acuerdo con estimaciones de la ONUDI (1989), aproximadamente 

el 65\ de la producci6n industrial de los paises en 

desarrollo podr1a estar afectada en mayor o menor grado por 

el desarrollo de las nuevas tecnolog1as. Si se desea 

participar en el desarrollo industrial y tecnol6gico mundial, 

se debe crear un sistema de protecci6n con al tos estAndares 

de protecci6n con objeto de establecer las condiciones para 

atraer tecnolog1a que permita a las empresas modernizar su 

procesos de producci6n y as1 poder enfrentar la competencia 

internacional. 

El rol de un nuevo sistema de propiedad industrial 

guardaré una relaci6n directa con el flujo de tecnolog1a a 

nuestro pa1s y el acceso a los mercados que tengan las 

empresas. Por ello, las empresas requieren de niveles de 

protecci6n locales similares al de paises en donde éstas 

tengan que competir, con objeto de enfrentar la competencia 

de un mercado internacional. 

El sistema de propiedad industrial deberA también fomentar 

la innovación tecnol6gica, ya que el factor tecnol6gico 

afecta la estructura productiva y organizativa de la 

industria, as1 como virtualmente las condiciones de 

cornercializaci6n de los productos y servicios. La posici6n 

competitiva de una industria en el comercio internacional 
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sigue una evoluci6n paralela de su tecnologia, inclusive si 

6sta no es producida originalmente por una industria, y de su 

capacidad para la innovaci6n, en donde se puede observar la 

capacidad para adoptar, asimilar y mejorar la tecnologia. El 

avance tecnol6qico actualmente, se ha convertido en un 

elemento esencial para incrementar la participación de las 

empresas en el comercio internacional y en el crecimiento 

económico, afectando la posici6n productiva y competitiva de 

los paises. 

La participación de México y de los paises en desarrollo 

debe incrementarse, a través de su modernización industrial 

que combine la tecnolog1a y las condiciones de 

comercialización necesarias, con objeto de avanzar más allá 

de la participaci6n tradicional de éstos, satisfaciendo 

nuevas necesidades de productos con normas de calidad y 

precios competitivos en el mercado internacional, y recuperar 

adecuados niveles de crecimiento, que les permitan dar 

respuesta a los requerimientos, mayores de los niveles 

b4sicos, de la poblaci6n. 

También, se debe considerar que la situación descrita se 

ha caracterizado por cambios acelerados en diversas esteras, 

incluyendo la de la propiedad industrial, y en donde el 

recurso humano debe dar una respuesta adecuada y oportuna. En 

consecuencia, se requerirá de la preparaci6n y capacitación 

sobre la nueva estructura econ6mica, jur1dica e 
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institucional, con el propósito de crear bases firmes y 

propiciar una mejor participaci6n en el nuevo esquema. 

En general, las principales medidas que se han venido 

adoptando en México son: la liberalizaci6n comercial, la 

desrequlaci6n de la actividad económica, el incremento de 

inversión extranjera y el incremento en el gasto sobre 

investigaci6n y desarrollo tecnol6qico. 

En el área particular de la propiedad industrial, en el 

marco de los cambios mencionados, México ha tomado medidas 

para la modernización del marco jur1dicó, institucional y de 

los recursos humanos. 

con esto se busca que el sistema de propiedad industrial 

tenga un papel más din6.mico en el desarrollo tecnológico y 

comercial del pa1s, ante las condiciones imperantes en el 

nuevo contexto mundial. Se deberA dar apoyo a diversas 

actividad que continQen o inicien tareas que logren una 

utilización efectiva del sistema de propiedad industrial, 

permitiendo alcanzar las siguientes metas: 

Apoyar el desarrollo industrial: promoviendo la 

modernizaci6n tecnol69ica de las empresas; ofreciendo 

informaci6n que les permita a las empresas mejorar las 

condiciones para la negociación de transferencia de 

tecnolog1a; desarrollando nuevas industrias de acuerdo a las 
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nuevas tendencias tecnol6gicas, estimulando la transferencia 

de conocimientos técnicos. 

- Apoyar la capacitación de recursos humanos: difundiendo 

conocimientos sobre el nuevo esquema que permitan orientar la 

preparación y capacitaci6n de loa recursos humanos que 

participen en el sistema de propiedad industrial y los 

diferentes sectores industriales. 

- Apoyar la vinculación entre el sector productivo y el 

sector de investi9aci6n y desarrollo tecno16gico para la 

consecuci6n de objetivos comunes. 

- Difundir la inforaaci6n tecnológica; creando y promoviendo 

la ~oraaci6n de fondos documentales de patentes nacionales y 

extranjeros, con objeto de ofrecer servicios de información 

más completos y competitivos a las empresas e investigadores 

e inventores en general. 
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