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INTRODUCCION

El progreso permanente industrial y tecnoldégico de la
humanidad el crecimiento demogrdfico de su poblacién y la
necesidad de satisfacer sus requerimientos, demandan una forma
satisfactoria. adecuada, permanente, actualizada y congruente
para intercambiar bienes y servicios entre diferentes paises.
Asi, surgen blogues comerciales, tales como El Mercado Comin
Europeo, organizaciones multilaterales como el Gatt, al que
México se adhiere en 1986; el posible ingreso de nuestro pais al
Tratado de Libre Comercio como miembro igualitario de Cédnada y de
los Estados Unidos de América. Fénomenos socio econénicos de
fondo tales como la caida de la economia socialista, misma que
estd orillandec a los paises que integraban su blogue a realizar
una apertura hacia los sistemas comerciales propios del
capitalismo. Estos son algunos de los indicadores gque colocan a
la sociedad actual en una situacién de estrecha unidén e intereses
comunes en varios ambitos, entre cllos, para el jurista destaca

el &mbito contractual comercial.

Lo anterior nos hace reflexionar acerca de la base de todo
este sistema de relacién Comercial-Internacional: el contrato de
Compraventa Internacional de Mercaderias, punto de apoyo para la
formacién de mercados comunes, blogues comerciales y de igual

manera Tratados de Libre Comercio.



Es preciso reconocer al contrato de Compraventa
Internacional de Mercaderfias como la base de una politica de
. Intercambio Comercial equitativo, para contruir una estructura
juridica sélida desde sus cimientos, aprovechando las bases

existentes que le puedan ser dtiles.

Siendo tan amplio el campo del comercio internacional, nos

limitaremos en los siguientes aspectos:

Analizar la regulacién que se ha dado en México al Contrato
de Compraventa Internacional de Mercaderias a la forma juridica
utilizada para realizar los intercambios de mercaderias con
personas de distintos pueblos, culturas o naciones como puntc de
partida del Comercio Internacional entre los comerciantes.

Por ello estudiaremos inicialmente y de manera breve la
politica del intercambio comercial realizado desde la época
colonial hasta nuestros dias.

Posteriormente se wubicard al Contrato Internacional de
Mercaderfias dentro del campo del Derecho Mercantil y la relacidn
que guarda con el Derecho Internacional Privado; las tendencias a
unificar esta rama del derecho hasta llegar a la ratificacién de
la Convencidén de los Contratos de Compraventa Internaciocnal de
Mercaderias por el gobierno mexicano.

Por idltimo, se hard el andlisis de la mencionada convencidn
en comparacién con la legislacién mexicana, procediendo a la

elaboracién de las conclusiones.



CAPITULC PRIMERO
BREVES NOTAS SOBRE LA POLITICA DE COMERCIO EXTERTIOR
MEXICANO
I. Introduccién.
II. Periodo Colonial.
A) Marco Legislativo
B) Tendencias politicas
1) Los Austrias
2) Los Borbones

III. México Independiente.



CAPITULO I:

I. Introduccién.

Desde la época de los Aztecas, se han venido realizando
actos de intercambio de bienes, destinados al consumo entre
distintos pueblos y culturas, el cual tendia a satisfacer las
necesidades del pueblo que las realizaba para obtener bienes que
éste no producia. Sin embargo, en este periode de la historia
Mexicana no hubo una politica de comercio exterior propiamente

dicha.

En ese entonces México como pais no existia, es por esto que
la historia que contempla este capitulo se analiza, queriendo
abarcar las formas por las cuales se reguld el intercambié de
bienes en la Nueva Espafia y en México ya como Nacién Libre y
Soberana, en donde existié ya una politica de comercio
internacional; para lo cual, se ha dividido la historia en esta

materia en 2 etapas:

1) Epoca Colonial.

2) México independiente. '



II) PERIODO COLONIAL.

A) MARCO LEGISLATIVO

Toda la estructura comercial del imperio Azteca fue
modifi-cada con la Conquista y sus consecuencias. En aquella
época, en Espaiia, imperaban las ideas mercantilistas
bullonistas, las cuales favorecian a un comercio dirigide y de
monopolio, y abogaban por la concesién de privilegios a aquellos

que fueran de ascendencia o de origen peninsular.

El comercio exterior de la Nueva Espafia nace con el
descubrimiento de América; y al mismo tiempo, el descubrimiento
de América se dd gracias al comercio exterior, ya que fue una
consecuencia directa, producto de la necesidad de buscar nuevas
rutas comerciales. El comercio exterior en Espafia fue
patrocinado por los monarcas y la aristocracia, en su constante

lucha por la hegemonia del poder.®

Antes de que se iniciara la codificacidén Justiniana, Alarico
habia promulgado la Ley Romana Visigothorum en el afio 506, con el
nombre de Cédigo de Alarico, gozé en Espafia de gran autoridad. En
dicho cédigo se contienen tan sélo dos disposiciones referentes
al comercio maritimo, la ley Rodia y una norma sobre el préstamo

maritimo.

(38 Tardlff Guillermo, *Historls dJel Comeccio Exterior Menicano”, México, Ed. Porria, Temo I, 1968, Pp.

20, 21



El Liber ITudiciorum, o Fuero Juzgo {S. VII), contiene unas
pocas reglas sobre el comercio. Alfonso X El Sabio, también
legislé en materia de comercio. El fuero Real de 1255 contiene
algunas disposiciones sobre el comercio maritimo que fueron
reproducidas en la quinta de las siete partidas (1236), en la

cual se insertan otras sobre comercio terrestre.

Las Universidades (agrupaciones de comerciantes) de
Mercaderes, necesitaban sancién regia para que sus ordenanzas
pudieran conservar su valor juridico, y siguieran siendo vdlidas
las decisiones de sus tribunales; y asi fue como, en 1494, los
reyes Catélicos confieren privilegic a la Universidad de
Mercaderes de la Ciudad de Burgos para tener jurisdiccién, y
poder conocer las diferencias y debates gue existian entre
mercader y mercader, factores sobre el tratar de las mercaderias,
y facultad para que elaboraran las ordenanzas "Cumplideras al
bien y a la conservacién de la mercaderia" sometiéndolas a la
Confirmacién Regia. En 1511 se confirié andlogo privilegio a 1la
Vvilla de Bilbao, y en 1539, el Rey atribuyé la facultad

jurisdiccional a la Casa de Contratacién de Sevilla.

La Casa de Contratacién de Sevilla jugé un papel muy
importante, ya dque a través de ella se realizé todo el comercio
entre la metrdépoli y su colonia. Tuvo su origen el 10 de enero de
1503. En un principio fue una empresa particular de los reyes
Catélicos con el objeto de salvaguardar la administracidén de la

participacién gque a ellos les correspondia por la personal



aportacidén del patrimonio que hicieron al descubrimiento del
Nuevo Mundo; sin embargo, después se convirtié en un ministerio
que se dedicaba a la administracién de todo el comercio entre

Espafia y la Nueva Espafia.

Dependiente de la Casa de Contratacién de Sevilla, nace la
Universidad de Cargadores de Indias; Tenia Jjurisdiccién para
conocer de los asuntos relativos al comercio entre la metrdépoli
Yy su colonia. El procedimiento a sequir era simple, y con el
objeto de desahogar el mayor nimero posible de casos en el menor
tiempo, los propios cargadores designaban el tribunal, que
estaba presidido por un prior o un principal y dos cdnsules o
magistrados consultores, todos ellos comerciantes que decidian

sobre las cuestiones que se les presentaban.

Imitando las instituciones jurisdiccicnales de 1la
metrdpoli, y hacia el afio 1581, los mercaderes de la ciudad de
México constituyeron su propia Universidad, que fue autorizada
por la real cédula de Felipe II, fechada en 1592 y confirmada en
1594. La organizacién y funciones del consulado de México eran
muy similares a aquellas que tenia el tribunal dependiente de la
Casa de Contratacién de Sevilla. En un principio se rigidé por las
ordenanzas de Bilbao y de la citada Casa de Contratacidén de
Sevilla, pero posteriormente el Rey le otorgé facultades

legislativas para que creara sus propias ordenanzas.
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Las. ordenanzas del Consulade de la Universidad de mercaderes
de la Nueva Esparia fueron aprobadas por Felipe III en el afioc de
1604; y tenian derecho al caricter de supletorias de ellas, las

de Burgos y las de la Casa de Contratacidn de Sevilla.

El consulado, se encargaba de la resolucién de conflictos
internos en la Nueva Espafia, y tenia atribuciones para conocer
los casos gue se presentaran en otras provincias. Asimismo, tenia
funciones administrativas para la proteccién y fomento del
comercio, y en ejercicio de ellas llevé a término empresas de
utilidad social (canales, carreteras, edificios, etc.) y sostuvo
un regimiento en el cual, la designacién de sus jefes y oficiales
era atribucién del propioc Consulado. Para cubrir sus gastos, la
Corona le habia concedido la percepcién del impuesto de Averia

que gravaba todas las mercancias introducidas en la Nueva Espafia.

La jurisdiceidén del Consulade, en un principio abarcaba, no
s6lo el territorio de la Nueva Espafia en sentido estricto, sino
también la de Nueva Galicia, Nueva Vizcaya, Guatemala, Yucatdn y
Xoconuzco; se incluia también Filipinas y los Reinos de Castilla,
estando sometidos a tal jurisdiccién todos los wmercaderes
matriculados. Pero en éste punto la misma evolucién que se habia
operado anteriormente en Europa, tuvo lugar también en América, y
debido a la liberacién dogmdtica, se expidié una real cédula en
1719, en la que se suprimia el requisito de la matrficula para ser
considerado comerciante y quedar por ende sometido a ia

jurisdiccién consular, créandose ademds los Consulados de

11



Veracruz, Guadalajara y Puebla, ya que no era prictico llevar los
casos hasta la Ciudad de México. Las estrictas limitaciones que
Espafia impuso, como prohibir el comercio con los demids paises,
fueron de tal falta de visién, que llevaron a facilitar el
contrabando y la pirateria, surgiendo asi los monopolios de

monarca en un principio, y posteriormente del Estado.®

Las bases poco adecuadas en las cuales de desarrollé en sus
inicios el comercio de la metrdépoli con la Nueva Espafia, no
fueron producto de una falta de atencién a dicha materia, sino,
por el contrario, un exagerado afdn de regularlas y hacerlas
benéficas para el pueblo de la metrépoli espafiola. "Nada preccupd
tan fijamente la atencidn del Gobierno Espaficl, como el arreglo y
la seguridad del comercio de la metrdpoli con sus colonias en
América, y quizd ni el ramo de la guerra fue objeto de tan
cuidadoso estudio y de tan prolija legislacidén como las
relaciones mercantiles con las 1Indias Occidentales y 1la

navegacidén que aseguraba esas relaciones”.®

2 Idea. p. 34
[EN Tden. p. 52
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Tan detallada requlacién del comercio se debié a 1la
consideracién de que en las nuevas tierras se abrian grandes
mercados en los cuales se podian colocar los productos espafioles,
por otro, importar mercancias que redituaran beneficios enormes
por los altos precios que podrian obtener en la metrépoli. Los
monarcas consideraron que era indispensable emitir una
legislacién que les permitiera obtener todos estos beneficios; De
ahi que se excluyera a los extranjeros, y se requirieran medidas
de seguridad a los pasajeros que se transportaran desde o hacia
los principales puertos de la metrdpoli o su colonia. Los
objetivos de los monarcas eran principalmente: monopolizar el
comercio para los nacionales de Espaiia; protegerse todo lo
posible de los riesgos gque una empresa como tal implicaban, e
impedir que se fuese presa de los barcos enemigos que surcaban el
Atléntico. La legislacidén, por elloc consistia primeramente, en
establecer requisitos muy exigentes para las naves que podian
partir hacia las Indias, incluyendo tonelaje, condicién, tamafio,
etcétera, Todos estos requisitos llevaron a entorpecer el
comercio entre la metrépoli y su colonia; Carlos III se percatd
de ésto, e intentd corregirlo con la asesoria de su ministro de
Comercio y Moneda, Bernardo Ward. La situacién era desastroza,
por lo que decide instalar una politica comercial mas liberal
para Espaila con respecto a sus colonias; pero sin abandonar el
principio del monopolio de 1la metrdpoli. Asi, Carlos III
liberalizé el comercio, habilitando nueve puertos mds en Espaifia,
y otros tantos en las colonias americanas. Derogd muchos de los

gravdmenes que se congideraban mis perjudiciales. Asi mismo la

13



terceria que Espafia habia realizado entre el comercic de sus
colonias, fue eliminada en 1774, lo cual incidié directamente en

la disminucién del contrabando existente,?

El plan de liberacién del comercio contenia como puntos
principales: Liberalizar el comercio de América permitiendo gque
se establecieran toda clase de fébricas y reduciendo las cargas

impositivas sobre el comercio.

El reglamento y aranceles reales para el comercio libre de
Espafia a las Indias del 12 de octubre de 1778, se caracteriza por
liberar al comercio por una parte; pero, por otra, por proteger a
los productores y agricultores de la peninsula Ibérica segin se
explicard posteriormente. Asi los porcentajes de disminucidén de
los gravimenes siempre fue mayor en los productos espafioles gque
en aquellos que se hacian en los productos extranjeros.® Otra de
las prohibiciones era suplementar o mezclar los géneros
extranjeros y espafioles. Se hacia distinecién de géneros que eran
netamente espafioles, manufacturados en Espafia, con materiales
espaificles; o de las Indias, y aquellos que se hacian con
materiales extranjeros. Se establecian métodos rigurosos para
justificar la calidad de los mismos y se imponian severas penas a
los que las infringieran, ademds de los incentivos o premios,
para aquellas embarcaciones gue cargaban productos netamente
espaijioles; reduciéndolos ain en una

{41 Florescano Enriqua y Fernando Castillo, 2Contrcversiaa zobre la libertad de comercio en la Nueva
Eapafia®, México, Ed. IMCE, 1975, Pp. 13-54.

s Tardiff Guillermo, op. Clt., Pp. 106~120.

14



tercera parte de los derechos que adeudacen, ademds de otras
excepciones que ya les hubiesen otorgado. Si los productos que
ilevara el barco fueran sdlo en dos tercios espaiioles, se les
exentaba en una quinta parte las contribuciones gque tuvieran que
cubrir. La vigencia de éste documento fue por diez afios, pero la
muerte de Carlos III trajo como consecuencia en 1788, el
detrimento de esta politica, reduciéndose el volimen del comercio
a tal grado que la Casa de Contratacién de Sevilla terminé por

desaparecer en 1790.(6)

16 Idea p,121

15



B) ~'Téndendias'?oiiticas Comerciales de la Epoca.

B Dentro de todo este marco de legislaciones e instituciones
de las que hablamos en el punto anterior se desarrollan dos
tendencias de politica comercial en la Nueva Espaiia, una de ellas
durante la época de los Habsburgos o Austrias, es decir, en los
siglos XVI y XVII de cardcter proteccionista y monopolizador. La
otra, durante el siglo XVIII con los Borbones al mando, se
origina una politica comercial mds liberal. Asi, pasemos al

andlisis de éstas 2 tendencias de politica comerxcial.
1) Los Austrias

A principios de la época colonial los principios rectores
del orden politico espaficl creado por los Habsburgos durante los
siglos XVI y XVII se inspirardn en la doctrina de Santc Tomis
interpretada por hombres como Francisco Sudrez, basando dicha
interpretacién en funcién de la realidad espaficla de su tiempo
(1518-1617). Dos principios condensan esa doctrina.

El primero la sociedad y el orden politico que la envuelve estdn
regidos por preceptos o leyes naturales externas e independientes
de la voluntad humana. Por virtud de estas leyes, la sociedad ha
sido naturalmente organizada en un sistema jerdrquico en el cual
cada ‘persona o grupo cumple propésitos que rebasando a personas y
grupos tratan de satisfacer el orden natural. Estd sociedad
jerarquizada contiene en su seno por naturaleza grandes

desigualdades e imperfecciones que solo pueden corregirse si

16



ponen  en  peligro la justicia divina. La solucién de estos
canflictos no estd regida por leyes humanas generales, sino por

decisiones casuisticas aplicables a cada caso concreto.

En segundo lugar las desigualdades inherentes a esta sociedad
jerarquerizada suponen que cada persona acepta la situacidén que
le corresponde en ella y el cumplimiento de las obligaciones
correlativas a esa situacién. El gobernante y juez supremo de la
sociedad es el Monarca, quien es depositario (no delegado) de la
soberania que reside en la colectividad y por tanto la idltima y
paternal fuente de decisién de todos los conflictos de funcién y

jurisdiccién que constantemente afloran en la sociedad.

Estos principios de filosofia politica espafiocla gobernaron
la conducta y los conflictos politicos de la sociedad. EL
principio de que toda sociedad, independientemente de su
organizacién y religidn estd gobernada por leyes naturales,
permitié la incorporacién de los indios (en tanto que son seres
racionales) y de su forma de gobierno dentro del imperio espafiol.
La jidea de que la sociedad se divide naturalmente en partes
orgénicas, a las cuales le estdn asignadas diferentes jerarquias
y seiialados derechos y obligaciones inherentes a su situacién,
legalizé la desigualdad social y la diferenciacién funcional que
se cred en la Nueva Espafla inmediatamente después de la
conguista. El desarrollo de un sistema casuistico por falta de
principios legales institucionales reconocidos dié lugar a

compilaciones complicadas {como las leyes de indias), a la

17



formacién de un aparato administrativo extenso y confuso y a
conflictos permanentes de competencia entre las distintas
jerarquias, instituciones e individuos. Finalmente la entrega al
monarca de todo el poder y de las deciciones iltimas sobre
cualquier asunto, sin instituciones ni organismos dotados de
poder autdénomo gque lo equilibrasen amparé el desarrollo del
abgolutismo, el <centralismo y del paternalismo gque tanto

afectaron al cuerpo social novochispano.

Bajo este entorno, la situacidén econdmica y social de la

Nueva Espafia era la siguiente:

De 1640 a 1740 transcurre el llamado "siglo de la Depresién
econdémica" la cual fue época de incubacién fundamental. Durante
estd época, se consolidé el monopolio comercial y al mismo tiempo
entra en crisis el comercio entre la metrdpoli y sus colonias;
nacen la hacienda y el peonaje, se naturaliza la compra de cargos
piblicos y se defiende una concepcidén patrimonialista de los
mismos, se establece la potencia econdmica y politica de los
hacendados, corporaciones, iglesia, comerciantes, se arraiga el
dominio de una minoria blanca y europea sobre la gran masa de

indios y castas.

En ese siglo, como en el anterior, el factor mids influyente
en la formacidén de la nueva sociedad fue el sector externo: la
relacién con una metrépoli distante que concibié a sus colonias

como proveedoras inagotables de los recursos que requeria para

18



competir con las potencias del Viejo Mundo. De ahi que el
comercio  interviniera tan poderosamente  en la economia
novohispana. Sin embargo, antes de 1650 el intercambio comercial
sufrié un decenso que se prolongd hasta el siglo siquiente. Como
consecuencia "el siglo de la depresién" serd también el del
reacomodo interno y de una economia colonial que tratara de
adecuar sus sistemas de produccién y de intercambio a los

requerimientos locales.

Existieron otras teorias que afirmaban que el siglo XVII
fue el siglo de la depresién econdémica general como la de Woodrow
Borah™ en que afirmaba que el descenso de la poblacidén indigena
durante el siglo XVI heredé al XVII una seria escasez de mano de
ocbra que afecté todas las actividades econémicas. Francois
Chavalier® encontrd pruebas de una recesién econémica al
observar que alqunas haciendas y latifundios del norte
manifestaban entre los afios de 1600 y 1650 una tendencia al
aislamiento y la autosuficiencia como resultado de la demanda y
los mercados, Chavalier atribuia esta contraccién de la economia

agricola o la decadencia de la produccién minera.

xf} Woodrow Borah, "New Spanish Cantucy of Dauresion”  Los Angeies, Zd. Barkeluy
U. 1951 Pp. 37.

{8 Chavaller Francols, cltado por Enrlqua Florescano en: “Historia Ganaral de México”
México, Ed. Harla y Colegio de Méxlco 1987. Pp. 137
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Por otra parte, Pierre y Hugette Chaunu®” descubrieron 1la
existencia de una aguda crisis comercial en el XVII. Segtn la
vasta informacién gque acumularon, los afios de 1506-1620 fueron
las de mdxima actividad en el tridfico trasantldntico en el
periodo que va de 1604 a 1650, en este tiempo la Nueva Espaifia
ocupé el papel principal como exportador de materias primas y
como importador de articulos europeos; a partir de 1620 esta
situacién cambié en forma radical experimentando el comercio
trasantléntico un decenso del 20% en tan solo un periodo de 15
afios es decir, 1635. Debe destacarse gque si las exportaciones
americanas se reducian en su mayor parte a los metales preciosos,
la Nueva Espafia ya no era en el periodo de 1600 a 1635 un
exportador exclusive de oro y plata. En 1609 el valor de sus
exportaciones a Espafia se repartia asi:

65 % de plata y 35 % en diversos articulos como grano,

cochinilla, cueros, indigo, colorantes, y plantas medicinales.

Estos datos modificaron los términos de la tesis de Borah ya
que resultaba dificil explicar la recisidén de la tercera o cuarta
década del siglo XVII debido al descenso vertical de la poblacién
cuando esta alcanzé su mayor punto a fines del siglo XVI. Ademis
las investigaciones sobre el comercio indicaban que la crisis del
XVII era mas bien una crisis metropolitana y no particular de la

Nueva Espafia.

{9 Chaunu Plerze y Hugatte, ZHlatoria wconodmica y Scclal del tundo” Madrid,
£d. Encuentro, Temo 1I, 1960 Pp. 351

20



Lynch®™ presenta la siguiente hipétesis: La Crisis del siglo
XVII no es una crisis interna de las colonias sino del sistema
imperial espafiol, el cual por diversas causas perdié el control
de 1la economia colonial dando lugar a que las colonias ¥y
particularmente la Nueva Espafia, pudieran satisfacer cada vez mas
sus requerimientos internos y atender menos a los de la

metrépoli.

Esta satisfaccién de los requerimientos internos surgiéd
debido al desarrolle en gran escala de la mineria. Los
improvisados niicleos mineros, se convirtieron en reales o asiento
de minas permanentes, que a su vez impulsaron la creacién de
guarniciones militares. Los nuevos centros de poblacidén que
emergieron, impulsaron por su propic crecimiento los
indispensables centros de produccién y abasto: ranchos ganaderos
y agricolas, y una amplia red de caminos que los comunicaban
entre sf surgiendo asi una estructura econémica y social distinta

de la del México Central.

Poco mis tarde, cuando la poblacién de las minas crecid y se
fijé en la zona, brotaron al rededor de los reales y en el
corazén de El Bajio rancherias y comunidades que en el siglo
XVIII se convirtieron en ciudades y centros agricolas

importantes, mismos que abastecieron toda el &rea minera y envia-

(10} Lynch John, citado per Enrique ¥lorescano e Issbel GLL SAnchez,

*Historia General de Maxico® México, Ed. Harla y Coleglo de Méxleco, 1937, PFp. 250
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ban sus excedentes hasta la ciudad de México. De manera que entre
estos centros productores de bienes agricolas y manufacturas y
los reales de minas, se cred un intenso trafico comercial. Ademis
de los caminos que ligaban estos pueblos entre si y con la ciudad
de México, en los extremos occidental y norte prosperaron dos
grandes ferias la de san Juan de los Lagos y la de Saltilloe,
donde anualmente se vendian gran parte de las manufacturas de El

Bajio.

Asi, antes de los grandes desastres demogrdficos, cuando los
indios eran numerosos, su fuerza de trabajo se aplicd a todas las
actividades que emprendieron los espafioles: agricultura, mineria,
artesanias, construccién de casas, iglesias, conventos, caminos.
Pero a partir de 1600 el derrumbe demogrdfico de la poblacidn
redujo considerablemente el tribute y la agricultura indigena y
esto obligdé a los espaiioles a intervenir personal y continuamente
en esta actividad que al principio desecharon. Desde 1600
comienza el desarrollo en gran escala de la hacienda y el rancho

manejados por espaifioles.

El derrumbe demografico fue aprovechado por los hacendados
para ocupar tierras de las comunidades indigenas, ensanchar sus
propiedades y comenzar a dominar los reducidos mercades
capitales, administrativos y religiosos, centros mineros y
puertos, alrededor de los cuales se instalaron cinturones de
Haciendas dedicadas a su abasto. La hacienda novohispana se

desarrollé en efecto para alimentar el mercado interior, cuando
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este - habfia dejado de ser proveido, escencialmente por la

poblacién indigena.

Esta hacienda desarrollada durante el siglo XVII en los
alrededores de México, Puebla y Guadalajara, cerca de los reales
nortefios de minas y al lado de los caminos que conducian a los
centros de consumo, tuvo una diffcil consolidacién lo gue fue uno

de los hechos econdmicos y sociales mas importantes de la época
colonial.

Estas transformaciones profundas en la estructura econémico

social de la Nueva Espafia, trajeron consigo la subordinacién de
la agricultura indigena a la espafiola, el marginamiento
progresivo de la economia y la poblacién indigena, y por tanto la
incapacidad de ésta para competir técnica y comercialmente con la
produccién y el mercado de tipo europeo. A su vez, estos cambios
de la estructura econdmica afectaron profundamente la situacién
social y politica de la masa indigena y campesina, que desde
entonces quedé condenada a soportar el peso mayor de la
construccién de la nueva sociedad, y a provocar, estallidos
sGbitos y sangrientos que por su propia naturaleza no pudiercn
dar lugar a movimientos amplios y politicamente organizados. Osea
que ‘en el «caso del comercio, puede hablarse de una
transformacién, de un reordenamiento profundo de la economia del
siglo XVII en general. Dicho ordenamiento econémico comercial, se
afianzé durante este siglo porque la corona gané con impuestos

muy altos a la introduccién de productos importados creando asi,
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sin-quererlo, una barrera proteccionista para la industria local
ya que esta encontré a su vez un mercado propio en los centros
mineros, agricolas y artesanales que se desarrollaron durante

esta época.

En suma, puede decirse que no hay depresidén econdmica en la
Nueva Espafia durante el siglo XVII pero si una crisis profunda
sequida de un nuevo ordenamiento de la economia y la sociedad, es
decir que mientras que en el siglo XVI habia en la Nueva Espafia
una sociedad sefiorial que vivia basicamente de la explotaciédn
extensiva de la poblacién indigena, en el XVII es evidente que la
poblacién blanca habia creado una nueva economia, dirigida vy
manejada por los colonos con sistemas mas capitalistas que
zefioriales y orientada a un proteccionisme que satisfacia sus

propias necesidades.

Las consecuencias soclales Y politicas de esta
transformacidén fueron cosiderables. La nueva configuracién
econdémica le otorgd a la pequeiia minoria blanca los medios para
asegurar su dominio sobre la poblacién indigena y mestiza. Sin
embargo, el grupo colocado en el sector clave de las relaciones
metropoli-colonia (en el comercio exterior), fue el mas
favorecido. Los comerciantes del consulado de México al operar
como agentes de la metrépoli, obtuvieron las mds altas ganancias
debido a que eran los inicos proveedores de un mercado tdnico y
cautivo. Las grandes ganancias que originé su posicidén monopélica

formaron el capital que les permitié controlar las exportaciones
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mediante el crédito a los agricultores bajo promesa de que éstos
les vendieran posteriormente la totalidad de sus cosechas. Y
finalmente el capital acumulado los llevé a dominar el comercio
interior y a convertirse en los principales prestamistas junto
con la iglesia, de mineros y pequefios comerciantes. El grupo de
comerciantes artesanos Yy agdricultores era una corporacién
privilegiada que tenia organismos, tribunales y derechos
especiales, con atribuciones para ejercer tareas de gobierno
(cobro y administracién de impuestos) y fuerza econdmica para

funcionarios. De ahi su enorme peso.

Los comerciantes del Consulade de México también
aprovecharon la incapacidad de la metrdpoli para gobernar sus
dominios y ejercieron funciones de gobierno, junto con sus
contrapartes de Sevilla y Cédiz, suplian al Estado en el cobro de
impuestos de las mercancias gque entraban o salian de los puertos
y desempefiaban funciones de vigilancia y defensa de puertos,
barcos y mercaderias. También fiscalizaban gran parte del
comercio interior mediante la compra o arrendamiento de los
derechos de alcabala y aduanas. Y en fin cuando ya muy avanzado
el siglo XVII se pusieron a la venta casi todos los puestos
piblicos desde el de alcalde y corregidor, hasta el de
administrador de rentas; fueron los grandes comerciantes y los
ricos mineros y agricultores quienes acapararon esos cargos -en
forma directa o a través de sus parientes o protegidos. De este

proceso y de esta época proviene la concepcién del cargo ptblico
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come instrumento de beneficio y riqueza personal, como patrimonio

personal y no como servicio y deber piblico.

La Corona que habia favorecido este proceso guiso recuperar
mds tarde su poder y quebrantar el de grupos y corporaciones
desatando entonces una crisis politica de tal magnitud que acabé

con su imperio americano.

2) Los Borbones.

Las reformas que a partir de mediados del sigleo XVIII comenzaron
a implantar los Borbones en todo el imperio espafiol buscaban
remodelar tanto la situacidn interna de la peninsula como sus
relaciones con las colonias. Ambos propdsitos respondian a una
nueva concepcién del Estado que consideraba como principal tarea
reabsorber todos los atributos del poder que habia delegado en
grupos y corporaciones o asumir la direccién politica,
administrativa y econémica del reino. La aplicacién de este
programa demandaba una nueva organizacién administrativa del
estado y nuevos funcionarios. Asi la politica que los Borbones
decidieron aplicar en las Indias a partir de 1760 incluia
propdsitos de reformar el aparato administrativo de gobierno,
recuperacién de los poderes delegados a las corporaciones y la de
nuestro interés y sobre la que hablaremos en lo subsecuente: una

reforma econdémica.
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La reforma economxca era necesaria para combatir el proceso
dlferenciador 5 como lo bautizé Max Weber patrimonialismo, el
-cual ~cre9: barreras muy grandes al desarrollo racional de la
eéohﬁﬁi&.' ‘

Max Weber™ también sefiald que el patrimonialismo, como forma
de dominio tradicional,es naturalmente opuesto al desarrollo
racional de la economia por la arbitrariedad con que impone y
distribuye la carga tributaria, por la arbitrariedad que adopta
en la creacidén y proteccidén de monopolios y por el cardcter mismo
de su administracidn (falta de disposiciones legales racionales y
por tanto imposibilidad de calecular la duracién y el
aprovechamiento econdmico que podria originar una disposicidn);
inexistencia de un cuadro administrativo profesional formal;
amplisimas facultades al soberano y del cuadro administrative

para imponer cualgquier medio de coaccidén.

{12) ¥iaber Max_“"Econgmis y Sociedad”, México-Argentina, Ed. Fondo da Cultura Econtmica, 1969 kp, 184
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Las reformas administrativas como la importacién de nuevos
funcionarios que tuvieran como objetivo escencial producir una
mutacidn en la economia novohispana, se dié con indesiciones y
tropiezos; sin embargo, en 1la aplicacién de las reformas
econdémicas estas indecisiones ya no se encontraron presentes y se
realizarén con claridad y eficacia sorprendentes. Puede decirse
que entre 1765 y 1786, o sea en veinte afos, se definié y aplicé
el cuerpo principal de estas reformas. Una década mas tarde
producian efectos sensacionales: La Nueva Espafia era la colonia
mas opulenta del imperio espafiol y la que mayores ingresos
aportaba a la metrdpoli. Al subir al trono Carlos III, encontrd
las rentas reales en un desarreglo indecible, grandes desfalcos
en las cajas reales de Veracruz, Guanajuato y Acapulco. Para
poner arreglo a estos asuntos se envié al visitador José de
Galvez y con la administracion de Revillagijedo, sistematizé el
desordenado ramo de real hacienda. Junto a estas medidas se
dictaron otras para rescatar el control de los impuestos y

mejorar el sistema de recolectarios.

Sin duda la reforma econémica mas importante fue la que
transformé el régimen de comercio entre Espafia y las indias. Esta
reforma tuvo el propdsito de nacionalizar la economia espafiola y

la colonial. Sus objetivos eran:
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A) Recuperar las concesiones comerciales otorgadas a las
naciones desde el sigle XVII, o transformar a 1los
prestanombres sevillanos, que servian como intermediarios de
los consorcios extranjeros en verdaderos comerciantes
espafioles, y acabar con el monopolic andaluz (Sevilla vy
Cadiz) que controlaba todas las transacciones con las

colonias.

B) Mejorar el sistema de extraccién de materias primas de las

colonias.

Cc) Fomentar el desarrollo agricola industrial y manufacturero
de la peninsula con el propésito de que los articulos y
productos de esta, y no los de las potencias europeas,

fueran la base del intercambio comercial con las colonias.

Estas reformas le dieron cuerpo a una politica de modernizacién
defensiva que- comenzé a manifestarse desde las primeras décadas
del siglo XVIII. RAunque no se aplicaron todas estas reformas en
La Nueva Espafia, los efectos producidos por la ejecucidén de
algunas de ellas fueron enormes. Entre las consecuencias mas
notables deben citarse el permiso otorgado a varios puertos
americanos para comerciar directamente con Espafia, la fractura
del monopolio de los comerciantes de Cadiz y México, el apoyo

otorgado a nuevos comerciantes y consulados, la supresién de los

alcaldes mayores que controlaban el comercio de los productos
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indigenas de exportacién y ‘la ’addpciéﬁ de 1as ideas" de Libre

Comercio.

La-Nueva Espafia fue la dltima en recibir los beneficios del
llamade régimen de "Libre Comercio". El 16 de octubre de 1765 una
real cédula eximidé a los puertos de las islas de Cuba, Santo
Domingo, Puerto Rico, Trinidad y Margarita de solicitar un
permiso real para comerciar entre si y les redujo varios
impuestos y autorizé a los naturales de estas islas a conducir
sus productos a Espafia. En 1770 estas conseciones fueron
extendidas a Yucatdn y Campeche. En 1774 otra real cédula levantd
la prohibicidén que impedia el comezcio entre Nueva Espafia y los
virreinatos de Nueva Granada y Perd, en adelante, el tréafico
podia hacerse en naves construidas en Espafia o en las indias
tripuladas por naturales de una y otra parte, sin embargo
prohibia en todas partes los plantios de olivares y vifiedos y que
se exportaran de Nueva Espafia sedas, telas de oro y plata. En
otras palabras se prohibia tode comercic intercolonial que
afectard o las importaciones espaficlas y a penas se liberalizaba

el trédfico de ciertos productos americanos.

Una ampliacidn de estas concesiones fue el permiso, otorgado
en 1782 a todas las colonias para comerciar en trigo y harina
donde les conviniere, con toda libertad y £ranquicia de los
derechos de extraccién. Esta disposicién tenia por objeto
reconquistar los mercados del Caribe, para esas fechas ya

invadidos por los norteamericanos, c¢omo consecuencia de las

30



prohibiciones que anteriormente habian frenado el comercio

intercolonial.

Por dltimo, en 1796 el mejoramiento sensible de las arcas
reales como consecuencia de estas medidas decidié a la Corona a
dar el golpe definitivo a los comerciantes que monopolizaban el
comercio; se otorgé permiso a cualquier comerciante americano
para trdficar con todos los puertos habilitados de la metrépoli
en embarcaciones propias con carga de producciones americanas y

retorno de articulos Europeos.

De esta manera, en el transcurso de treinta afios, los
decretos sobre libre Comercio rompieron las bases del monopolio
construido a lo largo de mds de dos siglos por los comerciantes
de Sevilla y Cadiz y sus contrapartes americanos. Roto el
monopolio el comercio entrd en una nueva etapa. En la que como
consecuencia de estas reformas surgié un nuevo grupo de

comerciantes mids emprendedor y arriesgado.

Este proceso culminé en la primera mitad del siglo XIX, ante
la falta de marina mercante una fuerza naval, con experiencia en
las relaciones directas con el exterior y la evidente desventadja
del pais frente a la potencia industrial y mercantil de Europa y

Norteamerica.™
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IIT PERIODO DEL MEXICO INDEPENDIENTE.

Una vez consumada la independencia de México en 1821, el
comercio exterior quedd a la deriva ya que sin la participacidn
de la monarquia, quienes lograron la independencia politica no

tenian una idea precisa de como ejercer el libre comercio.

Asi, desde 1822, el ejecutivo se vié en la necesidad de
emitir decretos que afectaban al comercio con la finalidad de
atender las necesidades del gobierno para poder consolidar la
situacién politica en el pais al iniciar México, su vida

independiente.

Por tal motivo, durante los anos de 1822 hasta poco antes de
que Porfirio Diaz subiera a la presidencia de México, la
legislacién en Materia de Comercic Exterior fue muy variada y
siempre procurando obtener mayores ingresos para soportar los

gastos de la federacién.

{13 Brading D.A, “Mineros y Ccmerziantas en el México bend 11763-1810) 7. México Ed. F.C.E. 1995 Pp.

221,
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Durante ésta época no fue posible definir una estrategia en
el Comercio Exterior que dependiendo quien ocupaba el poder, se
protegia en algunos sectores mientras se estrechaban lazos vy
relaciones comerciales con otros paises como China, Inglaterra,

Holanda, Francia y Estados Unidos.

Asi, en esa época se formularon convenios y tratados que
demostraban el interés de los paises Europeos hacia México, por
lo que la politica internacional de México, se desarrolld
intensamente y con ella se continud el comercio exterior en forma

vigorosa.

Entre algunos de los decretos emitidos o aprobades por el
Congreso, también la Secretaria de Hacienda emitia reglas que
debian observar las aduanas maritimas y terrestres en el
territorio de México y este sistema de aduanas, carecié de orden
ya que las disposiciones que lo afectaban eran emitidas sin

ninguna sistematizacidn.

Como ejemplos de estas reglas y decretos emitidas por las
autoridades, se encuentra que en 1826 se formuld un decreto por
el cual se declaraba libre de todos los derechos a los generos y
frutos nacionales que se exportaran, aclarande que ni los estados
por. donde transitan, ni en los litorales podian imponerseles
tasa, bajo ninguna denominacién.®?

{14y ALYI Legislavura de la Ci=ara de Diputades, "Lo3 preaidentas do Mexico ante ln Haclsn, Informes
Manlfieston y Pocumentos”. PAxico 1966 Tcmo I 1821 a 1875 bp. 71

33



En 1829, la Secretarfa de Haclenda da a conocer las reglas
que debian observar las aduanas maritimas para vigilar a los

buques a su arribo a los puertos mexicanos.

En 1832 siendo vicepresidente Bustamente se da un
acontecimiento de gran importancia para la reglamentacién del
comercio exterior, en ese afio se firma el Tratado de Amistad

Comercio y Navegacién con Estados Unidos de América.®®

Para 1840 en materia exterior, México siguié extendiendo sus
relaciones como pais independiente de otras muchas naciones con
quienes le interesaba consolidar su independencia en lo politico
y abrir en 1lo econémico 1las posiblidades de intercambio

comercial.

En 1846, se pierde el territorio que comprendia los estados
de Texas, Nuevo México y la Alta California, repercutiendo sobre
el comercio exterior, ya gque al rectificar las fronteras se
establecieron nuevas aduanas perdiéndose puertos como Corpus

Christi y San Francisco.

En Mayo de 1854 se promulgdé el primer cédigo de Comercio y
dos afos mds tarde Ignacio Commonfort promulgé la - Ley para la

Deuda Piiblica y la Administracién de Aduanas,

{15} Idem. P. 193
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En 1857 en el mes de febrero, el Congreso Constituyente
proclamé la Constitucién Politica de la Repiblica en donde el
articulo 72 fraccién IX, determina como facultad del Congreso:
"expedir aranceles sobre el comercio exterior y para impedir que
el comercio entre Estados establezca restricciones onerosas",(®

La independencia politica de México, creo al pais en materia
de comercio la necesidad de importar la mayoria de los articulos
de consumo, en virtud de que las limitantes y restricciones como
colonia de Espafia, le habian impedido desarrollar una economia
industrial que le permitiera satisfacer sus necesidades por si

misma.

En el dltimo tercio del siglo XIX México contaba con una
estructura juridica sélida emanada de la constitucién de 1857 y
las Leyes de Reforma que hacian desaparecer a la Iglesia como

poder politico.

En los afios siguientes a 1870, se inicié conscientemente el
periodo constructive del pais con técnicos llamados cientifices 'y
estadistas y con el porfiriato se darian los primeros pasos a la

intregracién econémica encausando la vida del pais.

.

{16) Tena Ranlrez Felipe, *Levas Fund: les do México, 1808-1889", Mdxico Ed. Porrua, 198%, Pp.

604619
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PERIODO 1884-1990

A través de los informes presidenciales”

a partir de 1884
{época del porfiriato) la politica comercial estuvo sustentada en
tratar de evitar el tradfico clandestino de mercancias por " los
litorales despoblados, por medio de una adecuada organizacién
aduanera. Ademds, era preocupacién del Gobierno actualizar la
legislacidén mercantil, las ordenanzas de aduanas y el arancel de
aduanas como también la proteccién de la moneda nacional evitando
su exportacién. En el aspecto alimentario, articulos bdsicos como
maiz, frijol y trigo fueron importados en grandes cantidades,

eximiendo el pago de derechos por su importacidn.

Una de las medidas mis importantes fue sin duda 1la
expedicién de las leyes que decretaban los impuestos que vinieron
a sustituir a las alcabalas. También se expidieron decretos para
simplificar las formalidades para la importacién de mercancias y
otorgar mayor seguridad al comercio y a las empresas de
navegacidén y transporte maritimo.

Posteriormente, en el periodo comprendido de 1911 a 1924 el
principal motor del comercioc exterior fue la exportacién de
productos agricolas, también comenzaron a contratarse emprestitos
con el exterior, aumentdndose las importaciones que abarcan todos

los sectores econémicos, principalmente el industrial.

an YLVI Legisiatura de la Cénara de Diputados, “Los d ns de México ante la MNacidn" Op. Cit. Pp.

126,
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. Lo caracteristico de esta etapa era-la necesidad de mantener
una pacificacidén social y politica que fue la razdn principal de

los empréstitos externos.

Durante los mandatos de Calles,Portes Gil, Ortiz Rubio y L.
Rodriguez (1924-1934), el comercio exterior mexicano se estancé,
era indispensable actualizarlo, se modificaron y publicaron
leyes, surgié la idea de integrar una Comisién WNacional de
Exportacién, antecedente del intento por crear érganos encargados
del estudic y organizacidén del comercio exterior. Para 1932 se
inicié la aplicacién del primer plan de desarrollo econdmice

nacional, el llamado plan sexenal.

Con Cardenas, la politica econdémica y comercial recibié un
cambic trascendental, para ello se propuse que al lado del
desarrollo de las actividades productivas, se incrementaran la
circulacién y consumo de bienes y se racionalizard la politica

arancelaria con el objeto de incrementar las exportaciones.

El gobierno modificé el criterioc para el ingresc de
importaciones excentas de impuestos; la planta industrial en ese
momento transnacional, resintié los golpes de la nacionalizacién
del petrélec y colocé al pais en una crisi§ industrial. Se cred
el Banco de Comercio Exterior con el fin de proteger y reanimar
el comercio internacional, ya gue el panorama a nivel mundial se
caracterizaba por la existencia de un boicot econémico para con

nuestro pais. Para aminorar esta situacién la moneda nacional se
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devalud con la intencidén de activar el comercio exterior e
interior, durante este periodo se fortalecié la agricultura
crecieron las exportaciones agricolas y comenzé a desarrollarse
una menor dependencia en la importacién de mercancias del

exterior.

En el lapso comprendido de 1940 a 1970 bajo los Gobiernos de
Avila Camacho, Aléman Vildes, Ruiz Cortinez, Lépez Mateos y Diaz
Ordaz, el pais vivié momentos de altibajos con una situacién
econémica incierta. El comercio Exterior presentaba una balanza
comercial negativa con gran atraso agricola, el turismo y la
exportacidén de plata compensaron los c¢réditos externos. Las

politicas aplicadas en este periodo fueron.

- Proteccidén arancelaria y no arancelaria a la industria
nacional.

- Estimulos a la importacién de materias primas y maquinaria.

~ Aplicacién de un sistema de subsidios y de substitucién de
importaciones restringiéndose el ingreso de productos no
necesarios. Eliminacién de obstdculos e impuestos a los articulos
manufacturados para exportacién.

- Otorgamiento de crédito para la importacién de bienes de
capital.

- Adquisicién de créditos externos para la diversificacidén de los
mercados.

=~ Inversidn en infraestructura de industrias fundamentales.
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- Nacionalizacién de recursos bisicos y posibilidades de aceptar
inversidén directa sujeta a la legislacién nacional gque fuera

complementaria a la nacional.

Sin embargo estas medidas fueron insuficientes para frenar
los efectos de la postguerra en el aspecto econdmico. Se busco
entonces el acercamiento a la cooperacidén  internacional
participando en las reunijones internacionales econémicas del
Fondo Monetario Internacional (FMI) Banco Internacional de
Reconstruccién y Fomento (BIRF}, la Asociacién Latinocamericana de
Libre Comercio (ALALC) y la participacidén en la conferencia de

las Naciones Unidas sobre Comercic y Desarrollo (UNCTAD}.

Finalmente en los dGltimos afios la principal fuente de
financiamiento para las importaciones fueron los hidrocarburos y
el endeudamiento externo que se agudizé al caer el precio del
petréleo en los mercados internacionales, ademds el estado de
recesién a nivel mundial, trajo como consecuencia la devaluacién
del peso, una balanza comercial totalmente desquilibrada,
subsidios desmedidos al desarrollo agropecuario, la badja del
precio del petrdleo, control de cambios, hiperinflacién y una
crisis econdémica interna que se caracterizé por la devaluacidn

.

flotante de nuestra moneda.

En los intentos por mejorar la situacién, se emplearon
reducciones al arancel de importacién de materias primas y equipo

necesario no fabricado en el pais, asi como recurrir al arancel
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como principal regulador comercial en sustitucién del permiso
previco y convertirse en un pais exportador de excedentes con

varios intentos de impulso industrial.

De esta manera se inicidé el proceso de liberacidn del
comercio, el cual agrupé ademds la racionalizacién de la
poteccién del combate a las practicas desleales de comercio
internacional. Con este f£in se solicitd el ingreso de México al
Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio, la adhesidn
al mencionado acuerdo concluyd satisfactoriamente con la firma

del llamado protocolo de adhesién en julio de 1986.

Con la desaparicién del Instituto Mexicanoe de Comercio
Exterior el 27 de diciembre de 1985, la Secretaria de Comercio y
Fomenté Industrial y el Banco Nacional de Comercio Exterior se
convirtieron en las instituciones encargadas de la planeacién y
promocidén al Comercio Exterior, finalmente el 13 de enero de
1986, fue publicada en el Diario Oficial la ley reglamentaria del
articulo 131 constitucional en materia de comercio exterior, que
intenté fortalecer las medidas tendientes a la liberacién

comercial.

Es asi como el pais intenté buscar una solucién que le
permitiera conservar un desarrcllo autosostenido, desgraciada-
mente las condiciones externas no fueron favorables y sobre todo,

el empefio en sequir aplicando las mismas medidas pero sin darles
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continuidad' y sin intentar apartarse del ‘esquema tradicional,

impidié aleanzar la meta deseada.

El costo de las importaciones se pagé con divisas; éstas,
entre los medios de captacidén, se generdn exportando. De ahi que
la exportacién de preductos mineros fue el principal apoyo en el
pasado de las importaciones, después de los productos

agropecuarios y por fGltimo los hidrocarburos y la deuda externa.

Los diferentes gobiernos han tratade de continuar buscando
como meta inalcanzable el que la industria sea autofinanciable en
las importaciones que requiere para satisfacer sus necesidades.
Esa es la razén por la que se ha fomentado la exportacién

sostenida de los productos mexicanos aungque con poco éxito.

El sector industrial, que pudo ser una pieza importante en
el desarrollo del pais, para lo cual fundaron la estrategia en la
sustitucién de importaciones, no alcanzé el exito que .se
esperaba, ya que se realizé un patrdn de selectividad en cuanto a
ventajas comparativas reales y ademds, sin cuidar que 1la
industria fuera eficiente. La proteccién que el gobiernc otorgé a
la industria fue excesiva y permanente, culminande con toda
aspiracién a producir y brindar calidad para que sus productos

fueran competitivos en los mercados internacionales.

Actualmente, la escencia del cambio estructural apunta hacia

la eficiencia y productividad a través de la racionalizacidn de
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la proteccién es decir, que se produzca eficientemente en aquello
que estamos mejor dotados de recursos y capacidad para
transformarlos evitando el desperdicio de capital, ajustando
gradualmente los niveles de proteccidén que permitan en proceso de
importacién selectiva que apoye a una industria eficiente, y mis
competitiva, asi como promover la exportacién no petrolera
mediante la ampliacién de los mercados internacionales a través

de los convenios respectivos.!™

Durante el periodo 1988 a 1992 la politica comercial que el
gobierno Mexicano ha desarrollade, es sin lugar a dudas una
politica tendiente a la apertura. Por lo mismo se han dado
grandes cambios en el régimen de Inversién Extrajera, en el de
Propiedad Industrial, permitiendo con estos la participacién de
Capitales Extranjeros y la seguridad juridica que se reguiere
para su intervensidén. Como complemento de toda esta politica
comercial se encuentra la apertura al Comercio Internacional cuyo
mejor reflejo es 1la Intencién del gobierno mexicano a la
celebracién del Tratado de Libre Comercio con Estados Unidos y
Cdnada. Segin se mencionaba anteriormente, esta tendencia a la
apertura comercial nos lleva al anédlisis del Contrato de
Compraventa Internacional de Mercaderias, ya que a través de el,
se realizardn la mayoria de las trasacciones comerciales en un
futuro. Asi, pasemos al andlisis de este contrato en el capitulo

siguiente.

ey Quintanas Adziano Elvia Arcelia “El Comerclo Extarior dm co” México, Ed. Porrua, 1989 Pp. 145
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CAPITULO SEGUNDO

UBICACION DE 1OS CONTRATOS DE_COMPRAVENTA INTERNACIONATL DE
MERCADERIAS COMO RAMA DEL DERECHO MERCANTIL, Y SU RELACION CON _EL

DERECHO INTERNACIONAL PRIVADQ.

I. Caracteres Generales del contrato de compraventa
Internacional

de Mercaderias.

II. Caracteres mercantiles del contrato de compraventa

Internacional.

III. Caracteres internacionales. *
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CAPITULO IT
I. CARACTERES GENERALES DEL CONTRATO DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL
DE MERCADERIAS.
Para encuadrar al Contrato de Compraventa Internacional de
Mercaderias comc rama del Derecho Mercantil, es necesario hacer
la distineién entre la compraventa Civil y 1la Compraventa

Mercantil.

Del estudio de los cédigos Civil y Mercantil se desprende,'
del primero, una amplia regulacién del Contrato de Compraventa
civil, no asi del mercantil, ya gque se encuentran pocas
disposiciones al respectoe de la compraventa por lo que seré
necesario acudir al Cédigo Civil para cubrir todos los aspectos
de este contrato.

Asi en el art. 2248 del Cédigo Civil define al Contrato diciendo
que existird compraventa cuando uno de los contratantes se obliga
a transferir la propiedad de una cosa y el otro se obliga a pagar
un precio por ella, aungue este no haya sido pagado ni aquel
entregado, es decir basta que exista un acuerdo de voluntades
entre el comprador y el vendedor, sobre el objeto que se
transmite y el precio que se paga por esa transmisidén para que

exista ya una compraventa.®”’

19) Vazquez del Mercado Gacar “Contratos Morcantilas®” México, £d. Porrda, 1987 Pp. 145-150
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La compraventa también puede comprender la transmisién de un
derecho (Como el derecho que tiene el inventor sobre la

exclusividad a la explotacién del invento.)

Los efectos del Negocio pueden ser reales u obligatorios los
efectos reales se dan en el caso que el comprador adguiere la
propiedad de la cosa vendida en el momento en que el contrato se
concluye. (La posibilidad de adquisicién de la propiedad se da
solo en tanto gue la cosa sea determinada individualmente ya que

no se trata de un contrato realj.

Los efectos obligatorios se dan cuando perfeccionado el
contrato no se ha transferide la propiedad y el vendedor se
obliga a hacerla en un momento posterior, existiendo el
consentimiento del vendedor de transmitir la propiedad (Elemento

escencial de este contratoj.®™

Sin embargo, este contrato es de naturaleza consensual
Oneroso y Bilateral ya que produce sus efectos en virtud del
simple acuerdo de las partes sobre la cosa y el precio. Asi el
articulo 2249 del cédigo civil para el D.F. dispone que, por
regla general, la venta es perfecta y obligatoria para las partes
cuando se ha convenido sobre la cosa y su precio, aunque la
primera no haya sido entregada ni el segundo satisfecho. S§in

embrago, dispone el articulo 374 del Cédigo de Comercio cuando el

(20 Redriguaz y Rodriguez Joaquin TDurecho Mercaneil” Méxice, Ed. Porria Tome Il, 19684, 7p. 9
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objeto del contrate sean mercancias que no hayan sido vistas por
el comprador ni puedan clasifircarse por calidad determinada y
conocida en el comercio, el contrato no se tendrd por

perfeccionado mientras el comprador no las examine y acepte.

Es bilateral por definicién, puesto dque las partes, cada
una, debe cumplir una prestacién, de tal manera que si no 1la

cumple, la otra no tiene obligacidén correlativa.

Asi, el articulo 2286 del Cédigo Civil, establece que el
vendedor no estd obligado a entregar la cosa vendida si el
comprador no le ha pagado el precio; y el articulo 2300 del mismo
ordenamiento legal establece la facultad de rescindir el contrato
cuando existe la falta de pago del precio. Y por su parte, el
articulo 380 del cédigo de comercio, respecto de la Compraventa
Mercantil, establece que el Comprador deberd pagar el precio de
la mercancia en los términos y plazos convenidos y el articule
376 del mismo cédigo seflala que el contratante que cumple, tiene
derecho de exigir del que no cumpliere la rescisidén &
cumplimiento del contrato independientemente de la indeminizacidn

por dafios y perjuicios.

La onerosidad estd determinada por la bilarteridad en tanto
que se dan provechos y graviamenes reciprocos, el vendedor tiene
la obligacién de entregar un bien, y el comprador la obligacion
de pagar un precio seqin lo pactado de acuerdo al articulo 372

del cdédigo de comercio.
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Como .en todo contrato, en la Compraventa participan dos
tipos de elementos: esenciales y de validez. Los Esenciales son
aguellos sin los cuales el contrato no puede existir, se forman
por el consentimiento, es decir por el acuerdo de voluntades para
tranferir un bien mediante el pago de un precio, y por el objeto
que pueda ser materia del contrato, que en este caso es la

transmisién de un derecho de propiedad.

El objeto del contrato no debe confundirse con el de las
obligaciones de transmitir a que da origen pues en las mismas,
las prestaciones de dar, son los objetos directos como formas de
conducta las que a su vez recaen sobre cosas que constituyen los
objetos inderectos, respectivamente, en la enajenacién gue hace

el vendedor y en el pago que ejecuta el comprador.

Asi pues, un contrato de Compraventa no puede ser existente
cuando la cosa no existe 6 cuando no haya precio. La cosa y el
precio por lo tanto, constituyen los objetos indirectos de 1la

Compraventa.

A su vez, la cosa objeto del contrato de Compraventa debe
ser posible fisicamente, es decir, debe existir en la naturaleza
6 ser suceptible de existir cuando se traté de cosas futuras. Y
el precio debe cumplir con las caracteristicas siguientes: ser

fijado -en dinero; ser determinado o determinable y justo.
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Los elementos de validez, que deben presentarse en todos los
contratos son cuatro: que exista la capacidad juridica de las
personas para contratar; la forma; que no existan vicios en el
consentimiento que otorgan los contratantes y por idltimo que se

realize un fin licito.

Consecuentemente no serd vAlida la compraventa si no se
reunen los requisitos de vilidez. Sin embargo siendo la
compraventa un contrato consensual, es decir que no requiere de
formalidades y se perfecciona por el simple consentimiento, la
forma solo es exigible para preservar la seguridad juridica de
los contratantes y evitar que los derechos y obligaciones se

desvanezcan en un simple acuerdo verbal.

Como ejemplo de lo que se ha dicho, sefialaremos que en las
compraventas de bienes inmuebles se requiere que se celebre ante
NMotario Piblico cuando el precio de la operacidén sea mayor de 500
pesos, en caso contrario podrdn celebrarse en documento privado
ante dos testigos ratificande las firmas del contrato ante Juez
Mixto de Paz el Registro Pidblico de la Propiedad. En las
compraventas internacionales son igualmente existentes y véalidos
los contratos que se celebran por teléfono, fax, telex,
correspondencia otro medio de comunicacidn hasta alcanzar la

forma de un contrato.
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S IT CARACTERES MERCANTILES DEL CONTRATO DE COMPRAVENTA

INTERNACIONAL DE MERCADERIAS.

Lo antes mencionado, no es suficiente para precisar el
concepto de la Compraventa Mercantil que posee elementos gue la

distinguen de la civil.

Estas diferencias las podemos encontrar en lo establecido en
las cuatro primeras fracciones del articulo 75 del Cdédigo de
Comercio que hace referencia a Llos Actos considerados como

Mercantiles.

Asi, se puede decir que las compraventas adguieren el

cardcter Mercantil cuando se realizan:

A) Con &nimo de lucro.
B) Sobre cosas Mercantiles.
3] Entre comerciantes.
A) Por lo que se refiere al primer punto, es decir cuando se

realiza con &nimo de lucro, elemento subjetivo o como lo

(21),

clasifica Joaquin Rodriquez y Rodriguez Compraventa

Mercantil por destino que consta de 2 elementos

1) Elemento subjetivo o &nimo de Lucro o elemento sujetivo.

(21)  Idem. Pp. 4
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2) Elemento objetivo, anteriormente existia una clasificacién
de los objetos diciendo que solo los bienes muebles podian
ser objetos de compraventa mercantil, lo cual no se estipulé
asi en el Cédigo Italian.o ni el Mexicano, ampliando a los
bienes tanto muebles como inmuebles la compraventa mercantil
por lo que el elemento objetivo recae en funcién del destino
de la cosa, es decir, es el destino de la compraventa lo que
la calificarid de mercantil, por lo tanto, podrdn ser objeto
de las compraventas Mercantiles los bienes muebles,
inmueBles, mercancias por lo que el objeto no es fundamental

para determinar la mercantilidad de la compraventa.

El mismo tratadista, dentro de su caracterizacidén de las
Compraventas Mercantiles, hace mencién a un elemento neutro para
determinar la Mercantilidad de la compraventa utilizando como
ejemplo el Cédigo Espafiol, el cual hace mencién a la
reelaboracién del producto como una caracteristica mds de las
Compraventas Mercantiles. En el Cédigo de Comercio Mexicano, esta
caracteristica no es definitiva para determinar el carédcter
mercantil de una compraventa ya que la reelaboracidén no suprime

el cardcter, tipico de la intermediacién en el cambio.
B) En lo referente a este punto es decir, cuando se realiza

sobre cosas mercantiles se dice que estamos en presencia de

una compraventa Mercantil Objetiva.
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Segin lo dispuesto por el articulo 371 del Cdédigo de
Comercio existen compraventas Mercantiles por disposicidén del

mismo cédigo.

En este grupo se encuentran las Compraventas Mercantiles en
razén del objeto, esto es las que se realizan sobre cosas
mercantiles. Abarcande tanto incorporales: Marcas, nombres
comerciales, como corporales, titulos valores, mercancias

(objetos de nuestro estudio) Buques Comerciales etc.

C) Por iltimo cuando la compraventa se realiza entre
comerciantes, estamos en presencia de una compraventa

Mercantil Subjetiva.

Dichas compraventas son las que se realizan entre
comerciantes, cuando no sean esencialmente civiles, serd
mercantil la compraventa si una o ambas partes son comerciantes
salvo que el comerciante realize una compra esencialmente civil o.
que los comerciantes realizen un contrato extrafio al comercio

(sin el dnimo de lucrar o tradficar).

Aclarando la clasificacién de Mercantil de la compraventa,
Joaquin Rodriguez y Rodriguez®™ menciona que: "La Compraventa es
un contrato formado por 2 prestaciones inseparables, la del

(22)  Ides. Pp. 12
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comprador que da dinero y la del vendedor de la cosa, cada una de
estas prestaciones puede ser mercantil por el destino del objeto
por el objeto mismo o por el sujeto. En suma podemos decir que el
contrato de Compraventa Civil implica un acto de consumc y el

contrato de Compraventa Mercantil se realiza con dnimo de lucro.

En suma, podemos decir que existen tres formas para

determinar cuando un contrato de compraventa es Mercantil.

La primera, por su Naturaleza o destino pues es aquella que se
realiza con un propésito de especulacién comercial con &nimo de
lucro sin considerar los sujetos que la realicen o el objeto

sobre el que recaiga.

La sequnda, de acuerde al Sujetec o Subjetiva en la cual se
atiende al sujeto para determinar el cardcter de Mercantil del
Contrato ya que si una de las 2 partes es comerciante es decir
que la realiza en su cardcter de comerciante (porque si realiza
para su uso personal no se le tiene como comerciante) entonces la

compraventa serd tambiémn Mercantil.

La tercera, considerando al objeto o Objetiva. Tendrad el carédcter
de Compraventa Mercantil en funcién de los bienes considerados
como cosas que el Cédigo de Comercio reputa con cardcter de cosas
mercantiles buques acciones titulos de cuenta. No importa si no

hay especulacién ni los sujetos son comerciantes, estds

Compraventas serdn mercantiles {aunque como se vera
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posteriormente estas gquedan excibidas en. la  regulacién de la
convencién de Contratos de Compraventa Internacional de
Mercaderias en donde solo estas {ltimas (bienes muebles) son

reglados por dicha convencién).

Por otra parte y para mayor abundamiento podria decirse que
el cardcter Mercantil de los contratos se resuelve en funcién del
derecho interno; o en funcién de principios que se establezcan en
convenciones leyes o reglas de cardcter internacional, que se
formulen para aplicarse a determinadas instituciones juridicas.
En funcién de nuestro derecho interno como ya se dijo
anteriormente son mercantiles los contratos que nuestra
legislacién Comercial (Cdédigo de Comercio y otras leyes reputan
como actos o contratos de comercio, por ejemplo para actos de
comercio el articulo 75 fracciones I, II, III, XXI del Cédigo de
Comercio y para contratos mercantiles los articulos 358, 371, 576
del Ordenamiento antes mencionado y 317 y siquientes de la Ley
General Titulos y Operaciones de Crédito. En contraposicién a
dicha categoria, existen los contratos civiles que estan
regulados por los cédigos Civiles de los Estados de la Repiblica,
¥y no por la legislacidn mercantil que es federal seqin lo dispone
el articule 73 fraccién X de la Constitucién.

Ahora bien, que el derecho mexicano considere a un contrato
como civil o mercantil, es indiferente desde el punto de vista
del derecho internacional ya que ambos pueden quedar regulados

por convenciones internacionales a cuyo objeto es irrelevante esa
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'distinciéh; es decir, la facultad del gobierno federal para
celebrar ‘convenios internacionales e independiente de gue la

materia corresponda a las leyes locales o a las federales.

La Nota de Mercantilidad de los contratos desde el punto de
vista de ordenamientos y de textos externos es mds amplia y
general, todos los que se relacionen con el trdfico comercial
entre sibditos o empresas de paises diferentes o respecto a
mercancias que se desplacen de un pais a otro, serdn mercantiles
ya sea que directa o indirectamente se refieran a las
transacciones mismas (compraventas, permutas) a su contenido
(responsabilidad de las partes, validez de los contratos) o bien,
que se ofrezcan reglas para su evaluacidén, para su pago (titulos
valor internacional) para la solucién de conflictos (conciliacién

y arbitraje internacionales).
III CARACTERES INTERNACIONALES.

Que sean internacionales los contratos mercantiles significa
que las partes o sus establecimientos esten situados en paises
diferentes o que las mercancias se transporten de un pais o otro.
Este cardcter plantea el problema del derecho que serd aplicable,
gue puede ser uno del de las partes que intervengan o el de un
tercer pais, en funcién de lo que se haya estipulade en el
contrato o lo que dispongan las reglas de conflictos de leyes
aplicables al caso, seqin disposiciones de las leyes nacionales,

por ejemplo entre nosotros, leos articulos 12, 13, 14 y 15 del
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cédigo Civil y 253 y 254 de la Ley General de Titulos y
operaciones de Crédito o de ordenamientos internacionales come la
Convencién de las Naciones Unidas sobre los Contrates de
Compraventa Internacional de mercaderia en la que como se vera
posteriormente, el articulo 1 en su primer pdrrafo del inciso b)
al fijar su a&mbito de aplicacién, remite a "las normas de derecho
internacional privado gque preveen la aplicacién de la ley de un
Estado Contratante (es decir de un pais que haya ratificado la
Convencién) a los contratos de Compraventa de Mercaderias entre
partes que tengan su establecimiento en Estados diferentes

(paises) diferentes.®

23 Pereznieto Castro leonel, “Daracho Intarnacional Privado” México, Ed. Harla., 1939 Pp. 295
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El comercio en México deja de efectuarse dentro de las
fronteras de su pais y se realiza con naciones distintas
inérementéndose considerablemente. Por otra parte, la disciplina
juridica que regula este fendmeno, o sea el derecho mercantil,
desde su nacimiento, tliene una vocacién internacional, que
permite que regule los contratos de tal naturaleza, y ademds, que
la requlacién tienda a ser uniforme por la similitud de los
problemas y de los intereses en juego. De ahi que las normas y
los principios de esa rama del derecho en las legislaciones
nacionales, sean similares independientemente de que pertenezcan
a familias juridicas distintas (derechos romanistas o del "Common
Law"}, o a paises de diferente organizacidn econdmica (capita-
listas o socialistas), de ahi también que se busque la
unificacién de las leyes internas a base de convenciones
internacionales o bien la armonizacién del derecho comercial por
leyes modelo, reglas, acuerdos de aplicacién internacional entre
comerciantes de ciertas ramas o actividades; todo ello con la
finalidad de proteger y de estimular el comercio internacional,
sometiendo su reglamentacién, su interpretacién y la solucién de
los conflictos que surjan a criterios y a disposiciones legales

unitarias.

Asi, subsecuentemente pasaremos al estudio de esta tendencia
unificadora de la rama del comercio internacional, el cual se ve
cristalizado con la ratificacién por México de la Convencién

sobre el Contrato de Compraventa Internacional de Mercaderias.
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CAPITULG TERCERO

ANTECEDENTES Y RATIFICACION POR_MEXICO DE LA _CONVENCION

SOBRE_T.0S5 CONTRATOS DE_COMPRAVENTA INTERNACIONAL DE MERCADERIAS.

I. La idea de unificacidén del Derecho Comercial Internacional. Y

los Incoterms.

II. Antecedentes de la convencién de Viena de 1980 sobre la
campraventa Internacional de Mercaderias.

IIX. Movimientos legislativos americanos con miras a crear un
Derecho Internacional de Compraventa de Mercaderias.

IV. La Convencidén Internacional como Norma de Ley RAplicable en
México.

v. Aplicacién y ratificacién de la convencién de Viena de 1980,

por el Edo. Mexicano e iniciacién de su vigencia.
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I IDEA DE UNIFICACION DEL DERECHQ COMERCIAL INTERNACIONAL

El Derecho Mercantil nace en la Edad Media con un sistema
clasista y consuetudinaric (para los mercaderes) y en funcién de
los usos del comercio y de los comerciantes.®” Se desprenden del
Derecho Romano candnico, sistemas rigides, limitados en cuanto a
los negocios e instituciones reglamentados y formalistas en
exceso y va creando, ademds, un ordenamiento uniforme por ser
idénticas sus fuentes y tender a regular préacticas iguales de

cardcter y naturaleza internacional.®

La nueva ciencia que nace, se desarrolla en el seno de
corporaciones y gremios de comerciantes extendiéndose a través de
mercados y célebres ferias (Brujas, Lyon, etc.), y acentda su
independencia del derecho ecivil, cuando se 1inicia su
codificacidén en estatutos gremiales, ordenanzas urbanas, como las
espafiolas de Sevilla 1564, Bilbao 1560, (que repercutid en México
segin ya se explicd) en las ordenanzas francesas del Comercio
(1673) gque constituyen los antecedentes proéximos de la

codificacién Comercial Napolednica.

iz darzersa Graf J., “La_reglamentacisn uniforme de las Cespraventas Intecnacionalas de Marcaderias®,
£d. UNAM, 1965, Pp. 54

(250 Icea. e@. 60
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El derecho Mercantil tiende a expanderse cuando nace en las
ciudades y dentro de los gremios de mercaderes. Asi comienzan a
regular instituciones comerciales gque son comunes a varios paises
europeos Ccomo: Francia, Espaifia, Italia, Alemania, paises
escandinavos y Rusia lo cual 1llevé a que se crearan
jurisdicciones especiales como la célebre Court of Admiralty que

existid hasta el siglo XVII.

Sucede igual en los paises de tradicién hispdnica de este
continente, ya que en esa época fueron creados los consulados de
México, ©Lima, Guatemala, Caracas, Buenos Alres, Guadalajara,
Veracruz, Santiago de Chile, que eran organizaciones de
comerciantes (se les denominaba Universidad de Mercaderes) para
las gque se dictaban reglas y ordenanzas gque merecian la
aprobacién real, “ Segin ya se explicé en el primer capitulo del

presente trabajo.

La primera esicién de derecho mercantil internacional se
planteé entre los paises de tradicién romanista y los del Commom
Law, ya que los primeros se agrupan en torno al derecho francés
Cédigo de Napoledén de 1807 y Cédigo de Comercio Alemidn 1900 y del
sistema franco-italiano debido a sus notables mérites y en
ocasiones por motivos de conquista fue encontrando aceptacién
en paises Europeos y del Continente Bmericano como México (1854

{26) Muro Orajén Antonio, "Lecclones do Historia dol ferscho Hispano Indiano”, México. Ed. Forrda, 1989
Pp. 266
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en donde sirvié de base para la elaboracién del Cédigo Lares),

Argentina, Brasil y Chile.

Encontréndonos entonces en el auge legislativo y el
movimiento de la codificacién se crea un fendmeno ambivalente
para el Derecho Comercial Internacional ya que se da la tendencia
de la legislacién interna y la dispersién del Derecho Mercantil

Internacional y uniforme.

Aunque como los menciona Barrera Graf este fénomeno mis de
dispersién es de diferenciacién entre una tendencia legislativa
que se da en el interior y la que se da en el Derecho
Internacional, significando un retorno al movimiento cosmopolita
¥ universal del Derecho Internacional, tendencia que subsiste y

perdura hasta nuestros dias.®

Asi Schmitthoff jurista docto en problemas concernientes a
esta nueva disciplina indica tres notas que distinguen al Derecho

9 diciendo

Comercial Internacional del Derecho Comercial Interno,®
que, en primer lugar el Derecho Comercial Internacional se basa
en la existencia de estados nacionales y supone el reconocimiento
por ellos de convenciones y de los usos mercantiles

internacionales; en sequndo lugar y en cuanto no deriva

propiamente de una legislacién internacional, esta nueva rama del

27 Barrera Graf Jorge, "Iratads da Osrecho Magcantil, México", £d. UNAM, 19893, Pp. 47
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derecho se funda en la autonomia de la voluntad, principio que
con limitaciones o sin ellas es aceptado por todas las naciones
del mundo. Por idltimo los modernos textos y catdlogos elaborados
por organismos internacionales tales como el Comite Maritime
Internationale (CMI)}, la Céimara de Comercic Internacional (CCI) y

la Comunidad Econdémica Europea (CEE).

En cuanto al movimiento codificador y reglamentacidn
internacional de diversas materias comerciales, se dan cuatro
manifestaciones diferentes pero alentadas por la finalidad de

unificacién y solucidn de conflictos de leyes:

a) La primera consiste en un movimiento legislativo que
siguiendo los modelos del derecho continental, prepara proyectos,
textos y convenciones a base de normas abstractas, generales,
breves y concisas ejemplo: en el tema gque analizamos las
convenciones de la Haya de 1980 o sea la Ley Uniforme sobre
Formacién de los contratos para la Venta Internacional de
Mercaderias y la Ley Uniforme sobre la Venta Internacional de

Mercaderfas. ®

t281 Ibldom

2% Barrera Graf Jorge *lLa regl i Uniforre de las Compra Ventas Int. icnatas o as”

Cp. Cit. Pp. 27
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A su vez esta primera manifestacidn del movimiento de
codificacion puede referirse a una tendencia amplia que abarca a
casi todos los paises del mundo o aspirar solo a unificar leyes y
normas, respecto a ciertos paises vecinos geogrificamente de

cultura uniforme y fuertes lazos econdmicos (el caso de la CEE).

b) La segunda tendencia estriba en li formulacién de
contratos tipo que se elaboran por agrupaciones y asociaciones de
comerciantes bajo la guia de juristas, a base del planteamiento
de situaciones préacticas concretas; ejemplos: de estos contratos
estédndar que se dieron en el pasado, por ejemplo los de London
Corn Trade Association (1877), las General Conditions elaboradas
por la Comunidad Econdémica Europea y de los gue se hablard
posteriormente y el futuro acuerde de Libre Comercio entre

México, Estados Unidos y Canada.®™

c) La tercera manifestacién, se caracteriza por la
adopcién e implantacién de reglas, nomenclatura y terminologia
uniforme concernientes con el comercic internacional. Tiende a
aclarar y precisar los términos y el alcance de ellos para
evitar conflictos derivados de interpretaciones basadas en
diversas practicas comerciales. Las mis conocidas de estas
reglas son las llamadas INCOTERMS (Reglas Internacionales para la
Interpretacién de Términos Comerciales) de la Cémara de Comercio

Internacional.

(30) idom Pp. §3°
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Por lo que a los incoterms se refiere, estos se formaron en
1936 y fueron substituidos por los de 53. Se revisaron y
modificaron en diversos aspectos, se formularon por un Comité de
Términos Comerciales de la Camara de Comercio Internacional
precedida por Lagergren eminente Jjuez Sueco, con la finalidad
de establecer una serie de reglas internacionales de caréacter
facultativo, para la interpretacién de los principales términos

utilizados en los contratos de venta con el extranjero.(Bl)

{31} Cimara do Comercle Internacional, "Introduccisn a los Incoterms”™. Parls, 19681,
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Contienen reglas sobre 14 términos comerciales a saber:

Ex works (en fabrica, factoria, en plantacién, en

almacen, al usine),

FOR o FOT - Free on rail 6 Free on Truck (franco
vagén, indicande punto de partida convenido,

franco wagon)

FAS - Free along side (libre al costado del buque
indicando "puerto de embarque convenido, franco

le long do naviere),

FOB Free on Board Named port of shipment (libre a
bordo puerto de embarque convenido, franco bord

por a embarquement convenu),

C & F Cost and Freight, named port of destination
(costo y fletes, indicando puerto de destino

convenido, cout et fret.)

CIF Cost Insurance Freight, named port of
destination (Costo Seguro Flete, indicando
puerto de destino convenido, Car Cout,

assurance, fret) que contiene un apéndice sobre
las  condiciones de sequro y otro sobre las

claidsulas del instrumento de cargo.
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10.

11.

12.

13.

Ex ship, named port of destination (sobre el huque

nombrando el puerto de destinoj.

Ex Quay duty paid, named port, (sobre el muelle
impuesto pagado indicando puerto convenido -~ A

Quai, dedovane)

DAF Delivered at Frontier, Named PFlace of delivery
frontier, (entrega en frontera, lugar de entrega

convenido en la fontera}

DDP Delivered Duty Paid {Entregade libre de
Derechos indicando lugar de destino convenido en
el pais de importacién)

FOB Airport free on Board Named airport departure
(Libre a bordo, aeropuerto de partida convenido),
FRC Free carrier (Libre transportista punto.

convenide},

OCP Flete porte pagado hastd indicando punto de

destino convenido,
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14. CIFP Cost Insurance Freight Payment named destiny
(Flete porte y Sequro pagados hasta punto de

destino convenido).

d) Por Gltimo, la cuarta forma se refiere a la regulacién
de normas y principios tendientes a evitar y resolver
conflictos, formulada en proyectos y convenciones de
leyes internacionales del cual se podria hacer un
trabajo muy extensoc y nos alejaria de la materia gue

abordamos.

Siendo evidente la necesidad de unificar criterios respecta
a la forma de celebrar el intercambio comercial de mercaderias,
comenzaron los intentos para elaborar una regulacidén uniforme a
partir de 1926 de ahi gue el inciso siguiente mencionarad de forma
breve la forma en que fue evolucionando esta idea de unificar la

regulacién sobre la Compraventa Internacional de Mercaderias.
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ITI ANTECEDENTES DE LA CONVENCION DE_VIENA SOBRE LA COMPRAVENTA

INTERNACIONAT, DE MERCADERIAS El movimiento legislative hacia la

regulacién de las Compraventas internacionales de mercaderias, se
inicia en 1926 bajo 1la ayuda del Institutoc de Derecho
Internacional (IDI} en su reunidn celebrada en Viena. La
importancia y las dificultades de tal regulacién hicieron que el
Instituto se dirigiera al gobierno holandés pidiéndole que el
tema relativo a los conflictos de 1leyes en materia de
Compraventas Internacionales se insertara en el érden del dia de
la siguiente sesién de la Conferencia Permanente de Derecho
Internacional Privado. En 1928 se inicia en la Haya la discusidn
de dichos temas con el estudio del material ofrecido por el IDI y
se designa una Comisién especial precedida por Julliot de la
Morandiere para proponer solucicnes a la siguiente sesidén de
dicha conferencia. {32}

Paralelamente a partir de 1930, el Instituto Internacional
para la Unificacién del Derecho Privado, de Roma (UNIDROIT)®
interviene en el estudio de estos problemas. A partir de este
Gltimo afio un comité de trabajo designado por UNIDROIT, preparé
el primer anteproyecto de una ley uniforme sobre ventas
internacionales de mercaderias, el cual, con observaciones de

diversos gobiernos recibidas por el Instituto a travéz de la Liga

(32) Lo Castro y Bravo, 1Ly Soptims Sasién da la Confecancia de® la Haya de Corezie Intyrnacional

frivado. E! proyacto da convenclén sobse la ley splicsble a las vantas de Cazactor latarmacisnal de

objetos mueblas corporales. En reviata Espafiola de Derecho Iatecnacicnal, 1952, ¥:i. 5 Him. 3 ep.
.

33) El UNICROIT es una unlén de estados qua 3o formd en 1926 bajo la ayuda do la scciodad de las
Naclones para estudiar loa medios de armonizar y coordinar los Dereches privados entre los Estados y

grupos ds Estadoa.

67



de las Naciones, sirvié para la elaboracidén, de 1la llamada
Deuxieme Redaction de 1939 del proyecto, cuya discusién se vid

interrumpida por el inicio de la Segunda Guerra Mundial.

El proyecto de 1939 fue de nuevo examinado por el Instituto
de Roma, en Octubre de 1950 y habiéndose tenido conocimiento que
el gobierno holandés habia invitado a la VII Conferencia de
Derecho Internacional Privado en la Haya para el mes de Octubre
de 1951, a efecto de examinar, entre otras cosas, un proyecto
de convencidn para la regulacién de conflictos de leyes en
materia de contratos de venta, aproveché la oportunidad de
proponer gue dicho gobierno convocara a una seqgunda conferencia
que se reuniria a continuacién de la primera y cuya misién fuera
la de examinar el proyecto de una Ley Uniforme sobre Ventas
Internacionales preparado por el Instituto. El gobierno holandés
acepté y envié la invitacidn que fue aceptada por 20 paises cuyos
representantes se reunieron en la Haya del 1ro. al 10 de

Noviembre de 1951.

El proyecto del Instituto fue aprobado por la Conferencia
como base de futuros trabajos en el seno de la primera convencidn
precedida por Morandiere quién como decimos antes, desde la Sexta
Conferencia de La Haya de 1928, habia sido encargado de preparar
un  texto que se discutiera en la Séptima Conferencia; y se

designé una Comisién de Trabajo® que revisé el proyecto y ter-

134} Fareznieto Castro Leonel Cp. Cit. Pp. 301
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miné el nuevo de 1957 al gue a su vez fue entregado al gobierno
holandés con el encargo de enviarlos a los gobiernos para su
exdmen y comentario, conforme a la resolucién tomada por la VII

Conferencia en su primera sesién.

La VII Conferencia sequn afirma Jorge Barrera Graf®® aprobé
un “segundo proyecto sobre la formacién de los contratos
internacionales de venta, que también fue sometido a la

consideracién de los paises por el gobierno holandés.

En materia de contratos 1934, se inician ya los estudios en
cuanto al Proyecto de Ley Uniforme sobre la formacidén de los
contratos de venta Internacional de objetos muebles corporales
por el Instituto de Roma.®” En 1936 un comité de estudio nombrado
por el Consejo de Direccidén del Instituto sometidéd a éste un
proyecto de ley uniforme sobre la formacidén de los contratos
internacionales por correspondencia, en virtud de divergencias
jurfdicas existentes en las concepciones nacionales en cuanto a
la formacién de los contratos, se vié que era muy dificil el
proponer una reglamentacién satisfactoria que comprendiera toda

clase de contratos. No existian grandes posibilidades de llegar a

135) Do Castro y Bravo Cp.Cit. Pp.

(361 farrera Graf J., IRoalamentacién WUniferme de_ las Internaziensles de Mercaderlas.

México”, Ed. UNAM, 1965, Pp. 34"

(37} Ibiden,
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una convencidn internacional general basada en dicho proyecto por
lo que el Instituto no realizd mucho esfuerzo en ese sentido. Sim
embargo, la Conferencia Diplomdtica de 1951 y la decisién de la
comisidn especial antes mencionada, llevé al Instituto a realizar
una nueva tentativa. El Consejo de Direccién nombrd en 1956 un
nuevo comité de estudios encargado de elaborar un proyecto de
ley uniforme sobre la conclusién y la validez de los contratos

que es el que se propuso y se aprobé en la V1I Conferencia.

Durante los aflos siguientes se recibieron comentarios de
diversos gobiernos respecto a ambos textos. Algunos se reservan
sobre la unificacién; otros sometian propuestas de modificaciédn,
por ejemplo en lo relativo al reconocimiento del principio de la
autonomia de la voluntad ‘"enfatizando el caridcter no coercitivo
de las estipulaciones de la ley Uniforme",®® otra proposicién
apoyaba la existencia de dos textos y otros proponian la fusidn
de ambos en un solo proyecto, por todo ello se cité a la Segunda
Sesién de la Conferencia Diplomdtica para la unificacidén del

Derecho sobre las compraventas internacionales.

) Cusndo un Estado parte da éstas convenciones rilics o se adhiers 4 1 convencida da 1980, debe denunciar las primeras. Ver ait. 99 Phrmafo 34 6 do e

eoavencién de 1950
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Habiendo un amplio concenso en cuanto a los propésitos y
contenidos de ambos proyectos, el gobierno holandés nuevamente
convocd a una conferencia, que se reunié el aiio de 1964, con el'
objeto de aprobarlos como leyes uniformes. Asistieron
representantes de 28 estados y observadores de 4 mis y de seis
organismos internacionales. De ahi que el resultado de la
conferencia fuera la aprobacién de las 2 convenciones antes
mencionadas, es decir, la de la Ley Uniforme sobre la Formacién
de los Contratos para la Venta Internacional de Mercaderias
(LUFC) y la de la Ley Uniforme sobre la Venta Internacional de
Mercaderias, firmadas ambas el 1lro. de Julio de 1964. Entraron
en vigor en 1972 entre los nueve estados que les ratificaron.
Estas convenciones siguen en vigor entre los paises que no los
han denunciado y sirven ademis como antecedentes para interpretar
la convencién sobre los Contratos de Compraventa Internacional de

Mercaderias de 1980.

Cuatro anos después, en 1976, la Comisién de las Naciones
Unidas para el Derecho Mercantil Internacional (CNUMDI), decidié
pedir a los estados miembros de la ONU que opinaran sobre las
convenciones aprobadas en la Haya y expresaran su intencién de

ratificarlas o no.

Como respuesta a las observaciones recibidas, la CNUDI,
decidié establecer un grupo de trabajo, que dirigié el Jurista
Mexicano Jorge Barrera Graf, para que elaborara un proyecto de

ley que teniendo en consideracién la diferencia de grados de
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desarrollo entre los paises miembros pudiera obtener una

aceptacidn més amplia.

El grupo de trabajc elabord dos nuevos documentos, surgidos
de la revisién de los textos aprobados en la Haya y luego decidid
fundirlos en un solo proyecto, que fue presentado a la Asamblea
de las Naciones Unidas el 16 de Diciembre de 1978. La Asamblea
decidid convocar a una conferencia diplomitica para que
discutiera el proyecto. Esta tuvo lugar en Viena, del 10 de
Marzo al 11 de Abril de 1980. Concurrieron representantes de 62
Estados y de 8 organismos internacionales. El proyecto, revisado
por 2 comisiones fue discutido articulo por articulo, ¥y
finalmente, aprobado por unanimidad el 11 de Abril de 1980, con
versiones oficiales en Arabe, Chino, Espafiol, Francés, Inglés y

Ruso.

Esta tendencia unificadora del Derecho Mercantil en concreto
del Derecho Comercial Internacional, también se propagé en
América, en donde, de igual forma se trataron de elaborar normas
uniformes internacionales que  simplificaran el  comercio
internacional. Dichos proyectos serdn analizados en el inciso

siguiente.
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I1I MOVIMIENTOS LEGISLATIVOS AMERICANOS CON MIRAS A CREAR UN

DERECHO _DE_COMPRA VENTA DE MERCADERIAS

La Cuarta conferencia Especializada Interamericana sobre
Derecho Internacional Privado (CIDIP-IV) fue convocada mediante
la resolucién AG/RES.771 (Xv-0/85), apreobada por la Asamblea
General de la Organizacién de los Estados Americanos en 1985,
durante su décimo quinto periodo ordinario de sesiones. En esa
misma resolucién, se encomendé al Consejo Permanente de la OEA la
elaboracién de un proyecto de temario para la Conferencia a fin
de someterlo posteriormente a consideracién de los Estados
miembros. En Cumplimiento del mencionado encargo, el Consejo
Permanente aprobd por resolucidén CP/RES.483 (717/87), de 23 de
Octubre de 1987, el proyecto de temario de la CIDIP-IV

incluyendo los temas siguientes:

1. Secuestro y restitucién de menores,
2. Transporte terrestre,
3. Contratacién Internacional y

4. Obligaciones alimentarias.

Dicho temario fué sometido a la consideracidn de los Estados

miembros de la OEA y posteriormente aprobado:



En el caso especifico del tema de la contratacién
internacional, dicho tema fue puesto por primera vez sobre la
mesa de las discusiones durante la celebracién de la CIDIP-II en
1979 ‘sin embargo, en aguel entonces se llegd al acuerdo gue el
tema excedia en mucho los alcances de aquella Conferencia.
Durante la celebracién de la CIDIP-III y en reconocimiento a la
importancia del tema de la contratacién internacional y de
algunos criterios generales orientadores en la materia, como
por ejemplo la autonomia de la wvoluntad de las partes y la
prérroga de la jurisdiccién, en aquel entonces, mediante
resolucién VI (84), se solicité su inclusién en el temario de la

CIDIP-IV.

Tomando en cuenta las recomendaciones contenidas en la
resolucién antes citada, come en la resolucién del Consejo
Permanente mediante la cual se aprobdé el proyecto de temario para
la CIDIP-IV, se acordé establecer un grupo adecuade para que
seflalase el marco jurfdico dentro del cual debia considerarse el
tema de la contratacién internacional. Este grupc decidié que los
documentos relacionados a dicho tema debian referirse a la
contratacién comercial internacional y mds especificamente, a la
compraventa internacional. El grupo de trabajo sugirié a la
Secretaria General se tratasen los siguientes aspectos: el
problema de la Ley aplicable, la cuestidn relativa a la autonomia

de la voluntad de las partes y el tema de la jurisdiceién.
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De acuerdo a lo anterior la Secretaria General de la OER
preparé un primer documento sobre contratacidén internacional
incluyendo los puntos sugeridos por el grupo antes mencionado,
documento gque fue circulado entre los Estados Partes. Ademas del
documento antes mencionado, la Secretaria General de la OEA
encargd al profesor argentino Antonio Boggiano la preparacién de
un estudio sobre los contratos internacionales a fin de ilustrar

a las diferentes delegaciones que debian concurrir a la CIDIP-IV.

En sus concluciones, el citado especialista sugirié que
durante la CIDIP-IV se adoptase una resolucién conforme a la cual
se sugiriese a los paises participantes en dicha conferencia se
aadhieran a la Convencién de Naciones Unidas sobre los contratos
de Compraventa Internacional de Mercaderias, firmada en Viena en
1980. Asimismo, el profesor Boggiano sugirid que también se
recomendara la adhesién a la Convencidn de La Haya del 22 de
Diciembre de 1986 sobre la Ley Aplicable a los Contratos de
Compra venta Internacional de Mercaderfias. Como tercera
conclusién el especialista argentino recomendé que se examinaran
diversos articulos propuestos por él sobre la jurisdiccién
Internacional y que se resolviera incluirlos en la agenda de
préximos trabajos futuros. Finalmente, el profesor argentino
recomendé que la CIDIP-IV a su vez recomendara a la OEA que a
través de sus &érganos competentes, estudiase las  cuestiones
relativas a la Jurisdiccién Internacional y a la Ley Aplicable a

los contratos internacionales sobre la base, en este dltimo
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tema, de la Convencién sobre Ley Aplicable a las obligaciones

contractuales, de Roma de 1980.
Tomando en cuenta las resoluciones, recomendaciones vy
documentos antes citados, la Delegacidén Mexicana inicié sus

trabajos para la CIDIP IV. Que son los siguientes:

A) PROYECTO DE _CONVENCION PRESENTADO_ _POR__ LA __ DELEGACION

MEXICANA.

La delegacién mexicana, concluyd que, en virtud de que
México habia propuesto durante la CIDIP-III la consideracién del
tema de la contratacién internacional y éste habia sido aceptado
y propuesto a su vez por la Secretaria General de la OEA como un
tema a tratarse durante la CIDIP-IV, debia retomar el tema
originalmente propuesto. Para tal efecto designé como relator al
Dr. Leonel Lépez Nieto Castro para que elaborara una ponencia y
un anteproyecto de Convencién en materia de contratacidn
internacional, con base en los principios convencionales modernos
tanto internacionales como interamericanos, tomando
especialmente en «cuenta la Convencién sobre Obligaciones
Contractuales de Roma de 1980. Los trabajos de la Comisidn
preparatoria de instrucciones a la delegacién mexicana gue
asistiria a la CIDIP-IV, se iniciaron a finales del mes de Abril
de 1989 y duraron pridcticamente dos meses. Durante esas sesiones
el ponente del tema presenté un anteproyecto con 19 articulos

dispositivos, mismo que fue discutido y observado ampliamente
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por los demis integrantes de la delegacién para quedar finalmente

como proyecto de la Delegacidn.

B___PROYECTO _ CONJUNTQ _DE _ CONVENCION PRESENTADO POR__ LAS

DELEGACIONES DE MEXICO Y URUGUAY.

Desde el inicio de los trabajos de la Comisién Segunda
encargada de la discusién del tema de la contratacidn
internacional, fue evidente que la gran mayoria de las
delegaciones se oponian a redactar un Proyecto de Convencién que
fuese aprobade por la Conferencia, aduciendo bdsicamente dos
argumentos: que el tiempo durante el cual debia discutirse y
aprobarse un proyecto semejante era demasiado corto para un tema
de la magnitud de la contratacién internacional y segundo, otro
sector de las delegaciones desde el inicio, manifestaron su
franca oposicién a aprobar una convencién sobre contratacién
internacional ya sea porque se oponian al concepto de la
autonomia de la voluntad o bien, porque aducian falta de

preparacién para abordar un tema semejante.

Ante esta situacién la Delegacién Mexicana presentd al
proyecto citado en el apartado anterior y por su parte la
Pelegacién Uruguaya presentd algunos puntos que constituirdn su
propio proyecto. Dadas las circunstancias, los representantes de
ambas delegaciones llegaron al acuerdo de que era necesario

preparar un proyecto conjunto.
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No obstante haberse discutido ampliamente el proyecto
conjunto presentado por las delegaciones de México y del Uruguay
¥y que se menciona en este punto, la reticencia del resto de las
delegaciones asistentes a la CIDIP-IV fue lo suficientemente
fuerte como para no aprobarlo pero sin embargo, se logrd que se
aprobaran bases generales sobre el tema con objeto de que,
posteriormente, fueran discutidas por un grupo de expertos y de
ellas se elaborase un proyecto de Convencién para ser sometido

a la préxima CIDIP.

Como puede apreciarse en este resumen, el tema de la
contratacién  internacional fue retomando en el nivel de las
obligaciones convencionales y no obstante su actualidad e
importancia, debié ser nuevamente propuesto por las razones
apuntadas. Se avanzd, sin embargo, en la definicién de los
principios que servirdn de base para discusiones futuras sobre el

tema.

En  los principios o bases aprobados por la CIDIP-IV se
recogen las propuestas que la doctrina contemporanea ha
formulado asi como los avances habidos en los movimientos

convencionales europeos a partir de esta década.

Dentro de este marco de convenciones internacionales en
donde se pretende legislar a nivel internacional sobre la
compraventa internacional de mercaderias se deja ver la

inclinacién del Estado Mexicano en favor de esta -idea
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unificadora, participando en 1la elaboracién de textos de
Convenciones Internacionales, por lo que estudiaremos los
requerimientos necesarios para que una convencidén Internacional

se integre dentro del marco de derecho positivo mexicano.

Iv LA_CONVENCION INTERNACIONAL COMO NORMA DE_ LEY APLICABLE EN

MEXICO.

La practica de Derecho Internacional brinda una variada
nomenclatura para la denominacién de los acuerdos
internacionales, Asi, encontramos diversas denominaciones para el
mismo acto juridico: tratado, convencién, convenio, acuerdo,
pacto, carta, declaracién. Al margen del nombre, los acuerdos

serdn obligatorios y considerados como tratados.

La Convencién de Viena sobre el Derecho de los Tratados, de
1964 © gefiala en el articulo 2 gue "Se entiende por tratado
{convencién) un acuerdo internacional celebrado por escrito entre
Estados y regido por el Derecho Internacional, ya conste en un
instrumento unico o en dos més instrumentos conexos y cualguiera
que sea su denominacién particular".

Bay que advertir que esta definicién se elaboré para
efectos de la convencién de Viena, lo que qu‘iere‘ decir que pueden
existir otro tipo de acuerdos que sin quedar abiertos por la

definicién se consideran tratados internacionales. Como por

o) D.0O.F.del de. de 1964
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ejemplo, los acuerdos que celebran los organismos
internacionales, estos ofrecen particularidades respecto a los
mecanismos de concertacién. La Convencién antes mencionada en
el articulo 5 especifica, que su régimen se aplicard en 1lo
conducente, a los tratados consecutivos de organizaciones
internacionales. De la definicién se desprende que el tratado
debe ser regido por el Derecho Internacional. Esto obedece a
que hay acuerdos entre Estados que pueden quedar gobernados por
el derecho interno como acontece con las transacciones
comerciales. Que frecuentemente se contienen en contratos
privados y se sujetan al derecho interno de alguno de los
contratantes. Incluso se dice en la definicidén que el tratado es
un acuerdo internacional precisamente para diferenciarleo de
contratos privados. Por otra parte, la convencién de Viena de
1969 sobre el derecho de los tratados hace explicito que la
capacidad para celebrar tratados es una expresidén de scberania de
los Estados. En este sentido el articulo seis sefiala: "Todo

Estado tiene capacidad para celebrar tratados”.

La teoria general de los tratados establece que el régimen
para celebracién de los tratados es definido de acuerdo con la
soberania estatal y toca a las Constituciones Internas regular
los mecanismos por los cuales un estado asume compromisos hacia

el exterior via Convenciones Internacionales.

En la convencién de Viena de 1969 se deja notar una

tendencia que apunta a favor de la primacia de los tratados sobre
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‘el Derecho Interna. Particularmente, el articulo 27 seiflala: una
pai‘te no podrd invocar las disposiciones de su derecho como
justificacién del incumplimiento de un tratado" y todavia mds
importante es el articulo 46 gque contempla el caso de las
ratificaciones irregulares, © sin la manifestacién de la voluntad
de un Estado para obligarse por un convenio en violacién a las
dispociciones internas relativas a la celebracién de los
tratados. "El hecho de que el consentimiento de un Estado en
obligarse por tratado haya sido manifestado en violacién de
una disposicién de su derecho interno concerniente a la
competencia para celebrar tratados no podrd ser alegado por dicho
Estado como vicio de su consentimiento a menos que esa violacién
se manifiesta y afecte a una norma de importancia fundamental de
su derecho interno".®” Este articulo recoge como tendencia
principal el gue un tratado sea vdlido y que un Estado no pueda
alegar como vicio de su consentimiento en que se haya celebrado
en violacién a las disposiciones internas sobre la materia.

Actualmente (2 de Enero del presente afio) se publicé en el Diario
Oficial de la Federacién” una Ley sobre la Celebracién de los
Tratados en cuyo articulo segundo establece que para los efectos
de esa ley se entenderd por tratado: E1 Convenio regido peor el
derecho internacional piblico, celebrado por escrito entre el

gobierno de los Estados Unidos Mexicanos y uno o varios sujetos

{0) Thider. D. O. F.

1) D, 0.F. det 2de Encro de 1992,
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"de Derecho Internacional Publico, ya sea que su aplicacidén
requiera o no la celebracidn de acuerdos en materia especifica
cualquiera que sea su denominacidén, mediante el cual los Estados

Unidos Mexicanos asumen compromisos.

De conformidad con la fraccidn I del articulo 76 de 1la
Constitucidén Politica de los Estados Unidos Mexicanos, los
tratados deberdn ser aprobados por el Senado y seran Ley Suprema
de toda la Unién cuando estén de acuerde con la misma, en los
términos del articulo 131 de la propia constitucién, se establece
que el tratado que esté de acuerdo con la constitucién celebrada
por el Presidente de la Repiblica Mexicana y aprobado por el
Senado seran Ley Suprema de la Nacidén y agrega que los tratados
internacionales forman parte del Derecho Positivo Mexicano una

vez que han cumplido con los requisitos establecidos.

v ACEPTACION Y RATIFICACION DE TA CONVENCION DE VIENA DE 1980

POR _EL ESTADO MEXICANO.

El acto através del cnal un estado manifiesta su voluntad en
el sentido de querer obligarse por un tratado internacional es la

‘ratificacidén del tratado mismo.

La misma convencién de Viena a que nos referimos en el punto
anterior, define a la ratificacidén de Tratados Internacionales

indicande que es el acto por el cual un Estado hace constar en el



ambito : internacional:. su: consentimiento en obligarse por un

tratadi

fCBhstifuye' la - ratificacién una forma para perfeccionar
juridicamente en el planc internacional a un tratado y permitir
que entre en vigor. Antes se requeria necesariamente la
ratificacién para complementar el tramite internacional de
concertacidén de acuerdo. Sin embargo, la costumbre ha venido
introduciendo en las relaciones internacionales la necesidad de
celebrar tratados con menos formalidad a fin de que puedan entrar
en vigor con mayor rapidez. En la préctica constitucional
norteamericana, por ejemplo, aparecieron los llamados Excutive
Agrements que se distinguen por perfeccionarse con sélo la
participacidén del Ejecutivo, a trdves de la firma. Lo mismo
ocurre con otro tipo de acuerdos, denominados "intercambio de
notas" que carecen de solemnidad y que por lo regular entran en

vigor mediante la firma.

El procedimiento para la conclusién de los tratados queda,
en su determinacién bajo la soberania de los Estados. Cada Estado
tiene competencia para establecer el tradmite internc mediante el
cual se obliga internacionalmente por la via convencional. Asi, y
con base en la Constitucidén interna, un pais puede reconccer a la
firma o a la ratificacidén o a ambas, seglin el caso como medios

para obligarse finalmente por un tratado.
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En México la Constitucién de 1917 preveé que los tratados
deben ser aprobados por el senado, segin se dijo en el punto
anterior de este capitulo.

Asi lo dispone la fraccién I del Articulo 76 de la
Constitucién. Cabe advertir que la propia carta Magna en el
articulo 89 fraccidén X dispone que la ratificacidén deberd ser
efectuada por el Congreso Federal. Esta aparente contradiccién se
origina en un antecedente histérico que ha dado lugar a esta
impericia, que a la fecha no ha sido corregida. La Constitucién
de 1857, concibié al Poder Legislativo como unicameral, por lo
que utilizé para la competencia de la ratificacidén de los
tratados la expresién del Congreso Federal; en 1874 se
restructurdé el poder legislativo y queds dividido en 2 cémaras,
la de Diputados y Senadores, sin que se hubiera corregido el
texto Constitucional. La redaccién de los mismos se mantuve en la

Constitucidn de 1917.

Con todo, y de conformidad con lo que sefiala el articulo 76
Constitucional es el Senado el gue tiene la competencia de
participar en la aprobacién de los tratados, a semejanza del
modelo original, representado por la Constitucién Mexicana.

La facultad del Senado se limita a la aprobacién de los
tratados. Esto quiere decir que su intervencidn es posterior a la

negociacién por el ejecutivo.
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Para la confeccidén de la constitucién de 1857 se propuso por
los diputados Ruiz y Arriaga, requiriendo que el Congreso tuviera
la atribucién de dar instrucciones para la negociacién de los
tratados. Siendo el motive determinante de esta posicidn el
tratado de Guadalupe-Hidalgo de 1848 por el cual México aceptd
vender a los Estados Unidos los territorios que de hecho habiamos

perdido en la Guerra.

Contra la posicién anterior, Zarco, en el Constituyente del
56, abogé por el Secreto de las Negociaclones y por la calidad de-
las mismas, y, en ultima instancia por la confianza en el Poder

Ejecutivo.

Esta posicién fue la que triunfé y la que hasta la fecha
prevalece. El Senado solo interviene una vez que el tratado ha
sido negociado y firmado, y puede, en ese momento rechazarlo de

plano o introducirle médificaciones.

Procede aclarar que la aprobacién del senado es requisito
indespensable para que el Ejecutivo pueda depositar en el plano
internacional los instrumentos de la ratificacién, por lo que en
México, no es legal la préctica de los acuerdos ejecutivos. Por
otra parte para que un tratado se denuncie, no se contempla la

intervencién del Senado, como ocurre con la celebracidén original.

Una vez analizados los reqnisistos por los cuales una

Convencién Internacional se convierte en ley aplicable dentro del
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territorio Mexicano, y siendo que México ha cumplido con los
mismos a efecto de adherirse a la Convencidén de Viena de 1980,
sobre el contrato de compraventa Internacional de Mercaderias
segin se indicé en este punto, pasemos ahora a analizar el
momento en que dicha convencidén entra en vigor y comienza a

surtir sus efectos.

INICIACION GENERAL DE VIGENCIA
De acuerdo con su articulo 91-1 la convencidén entrdé en vigor
el primer dia del mes siguiente a la expiracién de un plazo de
doce meses posteriores al dia en que se haya depositado el décimo
instrumento de ratificacidén o adhesién, ante el Secretario

General de las Naciones Unidas.

Este ocurrié el dia 1iro. de Enero de 1986 puesto que el 11
de Diciembre de 1986 se depositardén simultdneamente los
instrumentos de ratificacién de Italia, la Repidblica Popular
China, y los Estados Unidos de Norteamérica, Francia, Italia,

Hungria, Siria, Yugoeslavia y Zambia.

Es interesante el hecho que la convencién inicié su vigencia
en paises de cuatro continentes que tiene diverso grado de
desarrollo econdmico y diverso sistema politico. Esto preludia

una amplia aceptacién y difusién del texto.

Para los paises que la ratifiquen o se adhieran

posteriormente, la Convencién entrard en vigor (articulo 99-2)
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el primer dia del mes siguiente a la expiracién de un plazo de
doce meses, contados a partir de que fuere depositado el
instrumento de adhesidén o ratificacién. Los paises que, hasta el
31 de Diciembre de 1987 la habfan ratificado, o se habian
adherido a ella son:

Austria, Finlandia, México (adhesién el 29 de Diciembre de 1987;

inicio de vigencia el lro. de Eneroc de 1989).

El 14 de Octubre de 1987, 1la Camara de Senadores la aprobd
sin reservas mediante decreto expedido en el Diario Oficial de la
Federacién con la misma fecha y publicado el 12 de Noviembre de
ese mismo afio. El Presidente de la Repiblica firmé el instrumento
de adhesién el 17 de MNoviembre, que fue depositade ante el
Secretario General de las MNaciones Unidas el 29 de Diciembre del
mismo afio. Posteriormente, el 17 de Marzo de 1988 fue publicado
en el Diario Oficial el texto de la Convencién, junto con el
decreto de promulgacidn expedido por el Presidente de 1la

Repiiblica.

De acuerdo con el articulo 92-2 de la Convencién como ya se

indicé, inicid su vigencia en México el 1lxo. de enero de 1989.

Otros paises que se han adherido posteriormente son:

Australia, Noruega, Dinamarca, La Repiblica Democrética Alemana.
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Los paises que la han firmado, pero ain no la ratifican:
Chile, Checoslovaguia, Ghana, Holanda, Polonia, Repiblica Federal

Alemana, Singapur y Venezuela.

Conviene recordar gue la convencidn puede aplicarse a
contratos en los que solo una de las partes tiene su
establecimiento en alquno de los Estados en los que ya entréd en
vigor la convencidn, si resulta que las reglas de Derecho
Internacional Privado establecen gue el Derecho aplicable al
contrato es el del Estado que la ha ratificado. Por ejemplo, si
un comprador mexicano celebrd un contrato con un vendedor
Francés el 15 de Mayo de 1988 y las reglas de Derecho
Internacional Privado definen que el Derecho aplicable al
contrato es el Derecho Francés, entonces se aplica la convencién

adn cuando no haya entrado en vigor en México.

No obstante que el inicio de vigencia de la convencidn
ocurre un dia determinando, segin lo interpreta el Lic. Jorge
Adame®® su aplicacién a usos concretos puede ocurrir en dos
momentos como lo prevé su articulo 100. La segunda parte de la
misma, sobre la formacién del contrato se aplica a ofertas que
surtieron efecto el dia que entré en vigor la convencidén o
posteriormente. La tercera parte, relativa a las obligaciones del

comprador y del vendedor, se aplica a contratos que se

[323] vt d I ntrduesion 2 14 G i de fas Haciones Unidas sobre ) erates de Ce 14 icnal.de Mereaderis'. publicado en ls

feviana de iovestigsciones Turidicas de [» Escuela Litte de Derecha No 13, de 30 da Ot ds 1989 Pp. 500,
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perfeccionaron el dia en que entrd en vigor o posteriormente. Por
ejemplo, si un vendedor hace una oferta que surte efecto el 29 de
Diciembre de 1988 y el vendedor la acepta el 2 de enero de 1989,
se aplicard la Convencién para reqir las obligaciones de las
partes, pero no para regir lo relativo a la formacidén del

contrato.
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"CAPITULO CUARTOQO"

COMPARACION ENTRE LA LEGISLACION MEXICANA Y TA COWVENCION DE
VIENA SOBRE _LOS CONTRATOS DE COMPRA VENTA INTERNACIONAL DE

MERCADERIAS .

I.- REGULACION INTERNA Y EXTERMA DE LA COMPRAVENTA..

II.~ AMBITO DE APLICACION DE LA CONVENCION.

III.- REGLAS SOBRE LA FORMACION DE LOS CONTRATOS.'

IV.~ OBLIGACIONES DEL VENDEDOR.

V.- OBLIGRCIONES DEL COMPRADOR.

Vi.~- RCCIONES POR INCUMPLIMIENTO DEL CONTRATO.

VII.- EFECTOS DE LA RESCISION Y DEL CUMPLIMIENTO FORZADO.
VIII.- TRANSMISION DEL RIESGO.

XI. CONSERVACION DE LAS MERCANCIAS.
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I. REGULACION INTERNA Y EXTERNA DE LA COMPRA

VENTA

Aunque los ordenamientos internacional e interno se apliquen
al ‘mismo contrato de compraventa, difieren sustancialmente en
cuanto gue la Convencidn, por una parte, sdle cubre ventas
internacionales y exclusivamente de mercancias {(y no a toda clase
de éstas), y por otra parte, sdélo se refiere a algunos aspectos
de dicho contrato; en tanto gue las normas del derecho mexicano
regulan a la compra venta en general, de toda clase de bienes y
respecto de todes los contratos de tal naturaleza, con
independencia del lugar de su celebracidn (es decir, si son
nacionales o internacicnales), y respecto de todas las materias y

relaciones propias de tal negocio.

Desde otro punto de vista, en tanto gue la Convencién no
distingue entre la compraventa civil y la mercantil (articulo 1,
inciso 3>), nuestro derecho s8i lo hace, y reserva a cada una de
las entidades de la Federacién (a sus respectivos Cédigos
Civiles), la reglamentacién de la compra venta de ese carécter, y
a la legislacidén mercantil la venta comercial (Cédigo de Comercio
- C. Co. y otras leyes, como la de Navegacidn y Comercio Maritimo

~ L.N. ¥y C.M. -~ y la de Proteccidén al Consumidor - L.P.C.-}.
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Se da, entre otros, el fendmeno de la multiplicidad de
fuentes legislativas, ya que existen, por una parte 32 cddigos
civiles que reglamentan los contratos de venta,
independientemente de que éstos sean nacionales o
internacionales, c¢&digos que resultan o pueden resultar
suplementariamente aplicables en relacidn con las compraventas
mercantiles (cuando las leyes comerciales que las rigen contengan
lagunas), y, por otra parte, existen varias leyes mercantiles que
se aplican al contrato (C. Co., Articule 371 a 378), o a ciertos
aspectos o caracteristicas de éste, como sucede «con las
compraventas maritimas reguladas en la L.N.y C.M. (Articules 210

a 221).

Esta multiplicidad de leyes plantea problemas muy graves, en
cuantc a la determinacién de la ley interna supletoriamente
aplicable (Cédigo Civil Local o Cdédigo Civil del Distrito
Federal; en adelante citado como C. Civ.) y respecto a la
naturaleza civil o comercial del contrato que se celebra; si este
caricter se puede predicar de las dos partes que intervienen,
como en las compraventa al consumo, o sélo en relacidén con una de
ellas, es decir, que se trate de un contrato mercantil para una
de las partes y civil para la otra. Estas cuestiones son muy
complejas y para su solucién intervienen distintos factores, como
la ley aplicable (Cédigo de Comercio o Ley de Proteccién al
Consumidor), el objeto del contrate (v. gr. si se trata de cosas
de comercio como los titulos-valores), las partes que intervienen

(si son empresarios, bancos, etc.), e incluso la finalidad del
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acto (si es o no especulativo, si se trata de una explotacién de
una empresa, etc.) Para los comerciantes, y quienes con ellos
contratan, la multiplicidad de las 1leyes es fuente de
incertidumbres y dudas, ya que ignoran las disposiciones
aplicables a sus relaciones juridicas y la proteccidén que la ley

les otorgue.

Por otra parte, tanto el C. Co. de 1890, como el C. Civ.
D.F. de 1928 (y todos los de los Estados que en mayor o menor
medida lo han copiado), son viejos y estdn llenos de lagunas, en
relacién con un contrato tan importante como el de Compraventa,
que en los udltimos afios se ha desarrollado enormemente, con el
incremento del comercio nacional e internacional, y a visperas de
discutir un acuerdo de Libre Comercio con E. U. y Canadd y los
distintos intereses que en él se conjugan: del Estado, de los

consumidores, de los empresarios.

Bhora bien, pareceria que agregar un nuevo ordenamiento,
como es la Convencién de Viena (ratificada por el Gobierno
Mexicano), a los varios gque ya existen, significa aumentar la
confusién y propiciar la incertidumbre y la falta de sequridad,
sin embargo no es asi., La convencidén sélo se refiere al comercio
internacional, campoe en el cual consecuentemente, deja de
aplicarse el derecho interno. En éste subsistiria la actual
situacién confusa y casi caética, mientras que nuestro legislador
federal no decidiera a poner orden y preparar en esa materia

(como tendrd que hacerlo en casi todas las del derecho mercantil)
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nuevas leyés que atiendan las necesidades actuales. Si lo hace,
habria 'en el futuro una ley moderna aplicable a los contratos
inﬁernos y tras la Convencién a los de cadracter internacional.
Rdemds dada la dispersién, la insufuciencia y lo antiguo™
de casi todas las dispociciones de nuestro derecho, que rigen al
contrato de venta, un texto moderno, técnico, amplio como es el
de la Convencién, puede incluso servir de modelo de algunas de
las instituciones que comprende, para la preparacién de leyes
internas.
Para hablar de la conveniencia y la importancia de la convencién,
procederemos a la comparacién de ella con nuestras leyes, sea en
forma breve a efecto de resaltar en éstas sus defectos y
omisiones, y en la Convencidén, los méritos y la consideracidn
especial de problemas y de situaciones que al plantearse en el
trédfico internacional protegen mejor los intereses de nuestro
comercio con el exterior, y ofrecen reglas precisas para prevenir

y solucionar conflictos.

(43)  La legislacién comerclal y ain la clvil, es chsolota porque 3o Easan en Zextos antiguos: nuastes
Cbdigo da Comercio, an sus homdnimos sspaficl de 1829 y frances ge 1808; y de Cidigo Civil de 1529,

en el 1684 que a su vez copld muchas da las disposiciones del codigo de Mepoledn de 1804,

94



II AMBITO DE APLICACION.

El articulo primero de la Convencién establece que sdlo se
aplicard a contratos de compraventa internacionales, lo cual
significa que quedan excluidos los demis contratos
internacionales que no sean de compraventa, ain los de permuta en
los casos en que se conviene que el supuesto comprador pague una
parte del precio en numerario y la otra en especie o servicios.
Indica el articulo que se aplicard a contratos de compraventa
internacional, sin importar los elementos subjetivos de
Nacionalidad de las partes, asi sean comerciantes o no, o que las

mercancias tengan que ser transportadas de un pais a otro.

El concepto de Establecimiento no se encuentra definido en
la convencidén sin embargo, segin la definicién de John Honold y

25

Erick Jayne citados por el Lic. Jorge Adame Goddard™” respecto a
lo que se entiende por establecimiento, indican que es el lugar
estable permanente para la realizacidn de negocios. Segiin esta
definicién las oficinas donde se encuentre un representante no
pueden considerarse como establecimiento. A su vez el articulo 10
a) contempla la posiblidad de gue si un comerciante tenga varios
establecimientos si se llegare a dar este caso, el articulo antes
mencionado determina que se tomard como establecimiento el lugar

que tenga mds relacién con el contrato y su relacidn, sin

importar

(44) Adame Goddard Jorge Cp. Cit. Pp. 510
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la‘jerarquizacién que tengan las oficinas de las partes ya sean
sucursal o matriz. Ya que si la que contratase fuere la empresa
‘'sucursal, el establecimiento que ella tenga serd el adecuado y no

el de la empresa matriz.

De lo anterior surge el problema de cual de wvarios
establecimientos es el que guarda mayor relacidén con el contrato,
porque siguiendo el ejemplo anterior, si un comerciante se pone
en contacto para celebrar la operacion con la Empresa Matriz y
con ella se realizan todas las negqociaciones, pero quien le surte
el producto es la empresa sucursal gcudl serd la empresa que con

el contrato guarda mayor relacidn.?

En este supuesto, el mismo articulo 10 inciso a) sefiala que
deben tomarse en cuenta las circunstancias conocidas o previstas
por las partes en el momento del perfeccionamiento del contrato o

en cualquier momento anterior a ello.

En base a lo anterior la convencién requiere que las partes
contratantes tengan su establecimiento en Estados diferentes. No
es necesario dque ellas sean de diferente nacionalidad. Sin
embargo, el articulo 1-2 establece que tampoco es determinante
que las partes tengan su establecimiento én Estados diferentes
cuando ello no resulte del contrato, ni de los tratos entre las
partes ni de la informacién revelada que hubo entre ellas antes o
en el momento de perfeccionarse al contrato. Segin la

interpretacién que de este articulo da el Lic. Jorge Adame,
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establece que si las dos partes ignoran el carécter internacional
de la Compraventa es claro que no se aplica la Convencién, pero
si solo una de ellas lo ignora Ronald Louie citado por Adame,
afirma que en este supussto la Convencién no deberia aplicarse a
ninguna de las partes aduciendo que la aplicacién de 1la
convencién no puede ser relativa, sostiene que la ignorancia de
una sola de las partes debe traer como consecuencia la no

aplicabilidad de la convencién.

Lo ordinario es gue ambas partes conozcan el lugar en que se
encuentra el establecimiento de la contraparte. Pero esto puede
no ocurrir en los casos en que una parte contrata con un
representante de la otra. El representante puede tener un
establecimiento en el mismo Estado que la parte con gquien
contrata mds contratar en nombre de una parte que tiene su

establecimiento en un Estade diferente.

La convencién solo se aplica a Compraventas Internacionales
cuande estas se realizan por partes establecidas en Estados
contratantes esto es en Estados que han ratificado la convencién.
Esto presenta varias opciones, el caso mds simple es cuando ambas
tengan su establecimiento en Estados contratantes de la
Convencidén en cuyo caso la convencién se aplica sin duda alguna
con una sola excepcién a esta regla: cuando la Compraventa se
realiza entre Estados Contratantes que han hecho la reserva que
precede al articulo 94 de la convencién. Esta reserva consiste en

que el Estado declara que la Convencidén no se aplicard respecto
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de Compraventas en que las partes tengan su establecimiento en
determinados Estados. La razdén, es respetar los régimenes ya
establecidos y parecidos al de la convencién y que los Estados
que lo elaboran puedan seqguir aplicandolo entre ellos,
independientemente de que se adhieran a la Convencidn para que
regule los contratos celebrados con partes que tienen sus

establecimientos en otros paises.

Cuando sélo una de las partes tiene su establecimiento en un
Estado contratante, la convencién se aplica solo si la ley
aplicable al contrato, de acuerdo con las reglas del Derecho
Internacional Privado, es la ley del Estado Contratante (articulo

1-1-6).

En este supuesto la aplicacién de la convencién queda sujeta
a las reglas del Derecho Internacional Privado gue determinan

cual es la Ley aplicable al Contrato.

Es aceptable que las partes puedan elegir el derecho
aplicable al contrato, de modo que si las partes eligen el
derecho de un Estado contratante se aplica La Convencidn, si no
hay esa eleccidén operaran las reglas de conflicto de leyes que
varian segin cada sistema juridico. Una' de esas reglas de
conflicto de Leyes establece que la ley aplicable es la del lugar
donde tiene su establecimiento o residencia habitual la parte que
ha de realizar la prestacidn caracteristica (la que no consiste

en el pago de una suma de dinero) y en la compraventa es la
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entrega de las mercancias por lo que segin este criterio seria la
ley del lugar donde este establecido o resida habitualmente el

vendedor.

En’ el Derecho mexicano se prevee que salvo pacto entre las
partes la forma del Contrato se regird por el derecho del lugar
donde se celebren y que sus efectos juridicos se regirdn por el
Derecho del lugar donde deben ejecutarse segin lo establecido por
el articulo 13 fracciones IV y V del Cédigo Civil para el D.F.
Esto quiere decir que la convencidén regird la formacién del
Contrato cuando se celebre en México y las obligaciones del

comprador y del vendedor cuando haya de ejecutarse en México.

El resultado de aplicar estas reglas trae como consecuencia
una aplicacién parcial de la convencién respecto de la formacidn
del contrato o de las obligaciones del vendedor o del comprador
quedando los aspectos no regulados por la convencidén para ser

resueltos conforme al Derecho extranjero aplicable.
Esta posibilidad es contraria a el propdsito de procurar una

reglamentacién uniforme del contrate de compraventa

internacional.
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Sin embargo, se incluyd en la Convencién el articulo 95 que
permite a los Estados que ratifiquen la convencidén hacer reserva
de que no la aplicardn por efectos de las reglas De Derecho
Internacional Privado esto significa que sole 1la aplicarédn
respectc de compraventa en que las partes esten establecidas en
Estados que sean partes de la convencidn, México no hizo esta

reserva.
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La legislacién nacional, tanto civil " como mercantil,
presenta gran pobreza respecto de la regulacién de esta materia.
Ademds contiene reglas distintas en cuanto al momento del
perfeccionamiento de los contratos entre ausentes, ya que
mientras para las compra ventas civiles (articulos 1807); "El
contrato se forma en el momento en gue el proponente reciba la
aceptacién", (teoria de 1la recepcidn), las compra ventas
mercantiles (articule 80, C. Co.) guedan perfeccionadas desde gque
se contesta, aceptando la propuesta (teoria de la emisién}) ©.
Esta discrepancia resulta especialmente inconveniente tratéandose
de los llamados contratos mixtos (civiles para una de las partes
el comprador mids frecuente - y comerciales para la otra), los
cuales no son totalmente ajenos al comercio internacional.

La regla del perfeccionamiento del contrate en la
Convencién, establece que éste "se celebra en el momento de
surtir efecto la aceptacién de la oferta" Articule 23); o sea,
cuando “la indicacién del asentimiento 1lleque al oferente"
(teoria de la recepcidén), dentro del plazo que él haya fijado o,

en su defecto, dentro de un plazo razonable, segin las

circunstancias del caso (articulo 18, parrafo 2).

45)  Solo se reflere ai Cédlgn Civil para el D.T., porguo el ha sldd coplads por los do los Estados como
por 1a extendlda prictica, quo considero infundada legalments al considerar que =3 el Unico
suplatorio de la legislacién comarcial.

(46)  Tanto al Cédigo Clvil ccro el da Comaccio {Arta. 1811 y B0 respectivamente) consaevan una regla

notoriamente arcalca.
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Ahora bien, ese "asentimiento", tanto puede consistir en
una declaracidén (escrita o verbal), como en la ejecucién de un
acto por el destinataric (por ejemplo pago del precio o embarque
de las mercancias; articulo 18 pédrrafo 3); pero nunca el mero
silencio constituird aceptacién, articulo 18, péarrafo 1, in

fine).

A diferencia de nuestro derecho, que es omiso, la Convencidn
regula expresamente las siguientes hipdtesis en cuanto al
perfec~cionamiento del contrato, todos los cuales son de

fundamental importancia.

a) Requisitos y elementos de la oferta y la aceptacién
(articule 14 y 18);

b) Obligatoriedad de la oferta desde el momento en que llega al
destinatarioc, salvo que sea retirada antes o al mismo tiempo
de que hubiera side efectiva. (articulo 15), y
obligatoriedad de la aceptacién (que perfecciona el
contrate), salvo, también, que sea retirada antes o al mismo
tiempo de que hubiera sido efectiva (articulo 22).%?

c) Posibilidad de revocar la oferta (articulo 16 pérrafo

1}

“un El articulo 1808 del Cédigo Civil solo parmite ol retizo de la oferta y de la aceptaziin, si una de

ellas es anterior a la recepcién de la otra.
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d)

e)

£)

g)

Caso’ de  irrevocabilidad de la oferta (articulo 16, Parrafo

2);

Validez de la aceptacién cuando contenga cambios que no sean
sustanciales respecto de los términos de la oferta, salvo
gque el oferente objete sin demora las discrepancias

(articulo 19);

Vigencia de los plazos para aceptar, segin sean los medios

de comunicacién empleados (articulo 20);

Casos de obligatoriedad de aceptaciones tardias (articulo

21).
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IV. OBLIGACIONES DEL VENDEDOR

El ‘articulo 2283, C. Civ.; impone tres obligaciones
) fl!;ndamentales al vendedor, entregar la cosa, garantizar su
calidad, y responder por eviccién. El1 C. Co., también se refiere
a dichas obligaciones, no siempre en forma expresa o directa, en

Vlos articulos 379, 383 y 384.

En relacidén con las Compraventas maritimas, la L.N. y C.M.
de 1963 agrega como obligacién del vendedor la remisién al
comprador de los titulos representativos de la mercancia y de los
demids documentos indicados en el contrato y establecidos por los
usos (articulo 210). Finalmente, la L.P.C., respecto de las
operaciones que regqula, o sea actividades de produccién,
distribucidén o comercializacién de bienes o prestacién de
servicios a consumidores (articulo 2), establece una serie de
obligaciones de publicidad y de garantia a cargo del vendedor,
tendientes a proteger los intereses de los consumidores (articulo
5y s. y 11 y s.). A tales obligaciones no me referi por su

cardcter especial.®®

La Convencidn, a su vez, establece tres obligaciones a cargo

.
del vendedor; entrega de la mencancia, de los documentos
relacionados con ella, y transmisién de su propiedad. Entraré al

andlisis de cada una de ellas.

(48} La Convencin excluye de su aplicaclén a esas veatas al consuro segin dlsponene 4l aztizulo 2 inclao

al.
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Primero.-  En relacién con la entrega de la cosa, en forma
expresa, detallada y sistemdtica, la Convencién regula los
siguientes hechos, a diferencia de nuestra legislacién que en
algunos casos es omisa, en otros incompleta y en otros mas
contiene reglas dispersas y poco satisfactorias respecto del
comercio internacional:

a) Lugar de entrega, que serd el establecimiento que tenga el
vendedor en el momento de la celebracién del contrato
{articulo 31; inciso c), con las siguientes excepciones; que
otro lugar se indique en el contrato (articule 6 y 30); que
éste impligue un transporte, en cuyo caso la cosa debe
entregarse al porteador, o en £in, que se trate de una
mercancfa indeterminada, o de un género, o de una cosa que
haya de producirse en el futuro, en cuyos supuestos, el
lugar de entrega es dquel en gque ella esté (articulo 31

incisos a) y b).

En nuestro derecho civil la dnica reqgla en materia de compra
ventas es la del articulo 2291, C. Civ., segin la cual, cuandc no
se estipula en el contrato el lugar de entrega, ésta se efectda
donde la cosa se hallara en la época en que se vendié. Otra
disposicién contiene el Cédigo respecto del pago y cumplimiento
de obligaciones en general; la del articulo 2082, que para el
caso de que el contrato no indique el lugar de entrega, establece
que debe hacerse en el domicilio del deudor; salvo que "lo
contrarioc se desprenda de las circunstancias, de la naturaleza de

la obligacién o de la Ley". Se trata, como se ve, de dos
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principios diferentes: el lugar en que se vendié la cosa, segln
la primera norma; domicilio del deudor en el segundo caso. Debe
prevalecer la regla especialmente aplicable al contrato de
compraventa, que es la del articulo 2291, sobre la regla general
en materia de obligaciones del articule 2082; pero ambas, més
aquella que ésta, resultan ambiguas e inconvenientes para el

trdafico internacional.

Tratandose de compraventas mercantiles, y no civiles, como
serfa la inmensa mayoria de las internacionales, el articulo 86,
C. Co., indica que a falta de pacto la obligacién debe cumplirse
en el lugar que seqin la naturaleza del negocio, o de la
intencién de las partes del neqocio, deba considerarse el
adecuado al efecto, ya sea por consentimiento de aguéllas, o bien
por arbitrio judicial; principio, éste, que en lugar de
solucionar cualquier problema lo dificulta y lo vuelve mis

confuso.

Por dltimo, respecto de las compraventas maritimas, la L.N.
y C.M. recoge principios adoptados en el comercio internacional
(INCOTERMS) respecto de la ventas LAB o FOB (articulo 213) ™ cB
o PAS (articulo 215) “® y la CSF o CIF (articulos 217, fr I y

218) Y, Estos principios y su regulacién a base de usos y

(49 La cosa vandlda debe antregarsa a bordo del buque en el lugar y tiemps convenidos.

(50} £l vencedor cumplird su obligacién de entrega de laz meccanctas al colocarlas sn el nruelle al
costado del buque.

N La correcta lntecpretacién do eatas normas conduce a aplicar 13 regla del articulo 214 que se indics

en la nota (M),
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prdcticas internacionales y uniformes, se reconocen en la
Convencién, pero no estdn regulados especificamente (articulo 7,9

y 32, parrafo 2}.

b) Fecha de entrega.- En primer lugar, como siempre, rige el
pacto segin la Convencidén (y nuestro derecho (C. Civ.,
articulo 2070, C. Co,. articulo 86); si éste es omiso, la
entrega debe hacerse "dentro de un plazo razonable a partir

de la celebracién del contrato” (articulo 33}.

Ni el €. Civ., ni el de Comercio, al reglamentar la
compraventa, establecen regla alguna en caso de silencio del
contrato; si la fijan al tratar, el C. Civ., Del "incumplimiento
de obligaciones", y el C.Co. de los “contratos mercantiles en
general". Aquel dice que el pago (entrega de la cosa) "no podra
exigirlo (el acredor) sino después de los treinta dias siguientes
a la interpelacidén que se le haga" (articulo 2080} la regla del
C. Co., es distinta: la obligacidén de entrega serd exigible "a
los diez dias sigquientes de contraida, si sélo produjere accidn
ordinaria, y al dia inmediato si llevare aparejada ejecucién”
(articulo 83). Los dos principios resultan impropios, obviamente
de compraventas entre palses distintos. En cambio la regla de la
Convencién, aunque introduce el concepto de lo razonable, un
tanto subjetivo y poco explorado entre nosotros, es flexible, en
cuanto que puede ser aplicado a las diferentes clases de
compraventa que se celebren y a circunstancias variables en los

distintos casos.
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c) Cosa que se debe entregar.- El vendedor debera entregar una
mercaderia que sea conforme a la cantidad, calidad y tipo
previstos en el contrato y que esté envasada o embalada de
la manera estipulada en él1, segin preceptia el arxticulo 35,
pirrafo primero, de la Convencién. Asi pues, la conformidad
de la cosa, segin este ordenamiento, es una obligacién a

cargo del vendedor, que deriva de su obligacién de entrega.

El mismo precepto de la Convencidn enumera los casos en que
se cumple con la obligacidén de entregar la mercancia de
conformidad con el contrato, salvo pacto en contrario; a saber:
1) cuando la cosa sea "apta para los usos a que ordinariamente se
destine en mercaderias del mismo tipo"; 2) cuando se “presta a
cualguier uso especial gue se haya hecho saber al vendedor al
momento de la celebracién del contrato"; 3) que tenga las
cualidades de la muestra o medelo que el vendedor haya presentado
al comprador; y 4) que esté empacada de la manera acostumbrada

para la mercancia de que se trate.

A la obligacién del vendedor de entregar la mercancia
conforme a la cantidad, calidad y tipo pactado, corresponde el
derecho del comprador de examinarla (articuloe 38 de 1la
Convencién); Y a su vez, su obligacién de poner en conocimiento
del vendedor las faltas de conformidad dentro de un plazo
razonable, a partir de su descubrimiento, pero no después de dos
afios contados a partir de la fecha de la entrega; a menos que se

haya convenido un periodo distinto de garantia (articulo 39).
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Por otra parte, la cosa que debe entregar el venedor debe
estar libre de cualquier derecho o pretensiones de tercero, salvo
que estén basados en la propiedad industrial o intelectual
{(articulo 41); y adn libre de estos, cuando esos derechos y
pretensiones deberian haber sido conccidos por el vendedor al

celebrarse el contrato {(articulo 41 y 42}.

¢Cémo regula nuestro derecho estos principios?
Que la cosa objeto del contrato sea conforme al pacto, nc se
establece como una obligacidén expresa del vendedor, Se desprende,
segin nuestra tradicidén, de la fraccién II del articule 2283, C.
civ., cuando fija la obligacién de "garantizar las calidades de
la cosa"; ¥y en la legislacion mercantil, pudiera desprenderse de
una interpretacién analdgica del parrafo segundo del articulo
373, C., Co., para el caso “de desavenencia entre los
contratantes", en las compraventas sobre muestras o calidades,
ordena que dos o tres comerciantes resuelvan sobre la conformidad
e inconformidad de las mercaderias. Por iltimo, en la L.P.C.,
dicha obligacién deriva, también  indirectamente, de la
responsabilidad por incumplimiento del contrato en que incurre el

vendedor en los distintos supuestos de los articulos 31 y 32.

La obligacién de garantia entre nosotres, como en el derecho
continental europeo, protege contra defectos de calidad, cantidad
y tipo, por vicios ocultos; por transmisién de una cosa distinta
aliud pro alio-; por falta de adecuacién de la cosa en el caso de

ventas de géneros, asi come el fijar el deber de saneamiento en
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los casos de eviccién; o sea, gque en nuestro sistema la
obligacidén de garantia a cargo del vendedor comprende las
distintas hipétesis que en la Convencién se cubren en virtud de
la obligacién general de gue la cosa sea conforme a lo pactado o
a la finalidad a que esté destinada. La diferencia principal
entre ambos gistemas estriba en gue mientras en la Convencién la
materia estd sistematizada, en el derecho positivo mexicanc se

haya dispersa en distintas leyes en diferentes partes del C.Co.

Nuestro sistema, por otra parte, tiene omisiones ¥y
deficiencias en materias que la Convencidn regula mejor, como son
los casos de que la conformidad se refiera a que la cosa deba
estar envasada o embalada en la forma que sea la habitual para la
mercancia de gque se trate {(articulo 35, parrafo 2, inciso d), lo
que en el comercioc internacional actual es de gran importancia,
sobre todo en el caso del transporte por contenedores; o gue la
cosa "sgea apta para los usos a que ordinariamente se destinen
mercaderias del mismo tipo" (inciso a}; y que la responsabilidad
del vendedor por la conformidad se inicia desde que el comprador
recibe la mercancia (articulo 36 en relacidén con el articulo 69),
o ella se entregue a un porteador en casos en gue la compra venta
implique el transporte {articuloes 67 y 68). El C. Civ. (articule
2288) establece que “el vendedor debe ent\regar la cosa en el
estado en que se hallaba en el momento de perfeccionarse el
contrato“; lo que es inadecuade, ya que si la compraventa se
perfecciona por el merc acuerdo de voluntades (articulos 2248 y

2249}, la calidad puede cambiar desde entonces hasta el momento
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-en gue el comprador la reciba,. con lo que la garantia legal no

cubre. ese lapso.

En cuanto al principio de 1la Convencién de que las
mercancias sélo serdn conforme al contrato si son aptas para los
usos. a que ordinariamente se destinen mercaderias del mismo tipo
{inciso a}, parrafo 2, del articule 35), a menos que ellas se
presten a cualguier uso especial que en el momento del contrato
se haya hecho saber al vendedor (inciso b); el Cdédigo Civil lo
recoge, en materia de obligaciones, al regular el saneamiento,
pero solo en cuanto a "defectos ocultos de la cosa pero
enajenada"” gue la hagan “impropia para los usos a gque se la
destinan, o gque disminuyan de tal modo este uso, que de haberlo
conocido el adguierente, no hubiere hecho la adquisicién o habria
dado menor precio por la cosa" {articulo 2142). Si el defecto no
es oculto, parece gue no se aplica la regla, y en consecuencia
seria indiferente para el comprador que la mercancia no cumpla la

finalidad que le es propia.

La L.P.C. (articulo 33, fraccidén v}, extiende la garantia,
en cuanto gque no se limita a vicios ocultos P, y sobre todo, en
cuanto que impone responsabilidad no 86lo al vendedor, sino
también al fabricante {articulo 34}, responsabilidad del producto
por “deficiencias de fabricacién", elaboracién, estructura,

calidad, condiciones sanitarias", que hagan que la cosa "no sea

{52) A é4sta hipotesls tawblén se reflare aunque no expresanente un articule antarlor de esa ley, el

articulo 31,
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apta para el uso al cual estd destinada".

Por lo que toca al derecho del comprador de examinar la
mercancia, ni el Cédigo Civil ni la L.P.C. dicen nada. Em el C.
Co., la aplicacidén del articulo 374 llevaria a establecer dque
cuando las mercancias no hayan sido vistas por el comprador o
sea, mds frecuente en las ventas internacionales entre ausentes,
"el contrato no se tendrd por perfeccionadoc mientras que el
comprador no las examine y acepte"; lo que provoca que esas
ventas siempre se consideren sujetas a una condicién potestativa;
a saber que el comprador vea la cosa y la acepte. Como es obvio,
este principio resulta inaplicable como regla general en el

comercio internacional.

Ahora bien, en los tres ordenamientos nuestros, que se
analizan, se concede al comprador el derecho de reclamar por
vicios, defectos, o falta de adecuacién de la cosa, dentro de

distintos plazos, a saber:

1) Para las ventas mercantiles reguladas en el C. Co. se fija
un angustiosisimo plazo de cinco dias, a partir del recibo
de las mercancias por el comprador, para reclamar por faltas

de calidad o cantidad (articuloc 383).

2) Se fija un plazo de 30 dias, en el mismo precepto, para
reclamar  por "vicios internos" de las mercaderias, que

también resulta excesivamente reducido.
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3) Para las compraventas acompafiadas de un trasporte maritimo
se seflala un plazo igualmente reducido de ocho dias, para
hacer reclamaciones, no sdlo por defectos de cantidad o
calidad, sino inclusive por vicios ocultos, lo que resulta

absurdo (articulos 221, L.N. y C.M.}.

4) En la L.P.C. el plazo que se concede al comprador sélo es de

dos meses (articulo 34).

5) Finalmente, en el Cédigo Civil se fija un plazo de seis

meses (articulo 2149).

Las normas de nuestro derecho contrastan con las de la
Convencidn (articulo 39), gque indican, como ya dijimos, gque el
plazo debe ser el que resulte razonable, y que permitan que la
reclamacién se haga al vendedor dentro de los dos afios contados a

partir de la fecha de la entrega.

Tanto mAs criticable son las normas de nuestro derecho,
cuanto que las dos leyes recientes, de 1963 y de 1976 (L. N. y
C.M. y L.P.C.), sobre todo esta iltima que tiene una finalidad
protectora, resultan ser mds restrictivas de los derechos del

comprador, que la disposicién del C. Civ. de 1928.

Segundo.- En relacidén con la obligacién del vendedor de
entregar -documentos, la Convencién se refiere a ella en dos

articulos, el 30 ya citado, segiin el cual el vendedor “"debera"
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entregar la mercaderia y cualesquiera documentos relacionades con
ella” y el 34, que dispone gque "si el vendedor estd obligado a
entregar documentos relativos a la mercaderia" debera hacerlo "en

el momento, lugar y forma fijados en el contrato".

En nuestro derecho, no existen disposiciones especificas
sobre las obligaciones de entrega de documentos por parte del
vendedor, salvo en la L.N. y C.M. para ciertos tipos de compra
ventas maritimas, como son, por supuesto, las ventas sobre
documentos, asi como las ventas CIF y las CF. Para la primera, el
articulo 210 dispone que "el vendedor cumplird su obligacién de
entrega de la cosa, remitiendo al comprador en la forma pactada o
usual, los titulos representativos de ella y los demds documentos
indicados en el contrato o establecidos por los usos". Para los
contratos CIF y CF, los articulos 217, fraccién III y 220, exigen
la presencia de la péliza de seguros en dquel y del conocimiento

de ambarque en ambos tipos.

En cualquier contrato de venta, se estarda a lo pactado
(articulos 372, C. CO0., y 1976, C. Civ.) pero su ausencia de
pacto se acudird al "uso o costumbre del pais" (articule 1856. C.
Civ.), o a "los usos", tratidndose de las compra ventas maritimas
®» inclusive a los usos internacionales (articulo 113}, pérrafo

segundo

{53)  Por analogld, se deben aplicar los usos cualesquiera que 3e @l tipo do transporie (aéreo, ferraitra)

© independientemente de que 3o trate de 1 iernal @ i 1 las.

114



Ley de Instituciones de Crédito que aunque no se referia
expresamente a la compraventa sino a la apertura de crédito, como
este contrato bancario se celebra frecuentemente con ocasién de
ventas internacionales, los usos aludidos si se entienden

aplicables a las compraventas; y ése es el caso de los INCOTERMS.

Por otra parte, cuande en contrato de compraventa forme
parte la obligacién del trasporte (lo que es frecuente en el
comercio internacional), al contrato siempre se acompafia la carta
de porte (articulo 533), C.Co), y el conocimiento de embarque en
el transporte maritime (articule 168, L.N. y C.M.,); en
consecuencia, esos documentos, cuando menos, siempre acompafarén

a la compraventa respectiva.

Tercero.~- Por lo que concierne a la obligacién del vendedor
de transmitir la propiedad de la mercancia objeto del contrato,
la Convencidén, a diferencia de nuestro derecho basado en la
tradicidén francesa, considera dicha transmisidén, no como elemento
propio y esencial de la compra venta, sino como uno de sus
efectos, como un deber a cargo de una de las partes (articulo
30). Lo mismo quizd, se podria sostener entre nosotros con base
en el articulo 2248, C.Civ., que se refiere a la obligacidn del
vendedor "de transferir la propiedad de una cosa", que se agrega
a las que enumera el articulo 2283, y que permitirfia la venta de
la cosa ajena, pase a la tajante disposicién del articulo 2270,
dque la sanciona con nulidad, cuando el vendedor se ob-ligue a

adgquirirla posteriormente, y a transmitir entonces la propiedad
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al comprador {articulo 2271}, C. Civ., aunque esta norma habla de

revalidacidn del contrato).®

Bhora bien; si es que la Convencidn sefiala la transmisién de
la propiedad como una de las obligaciones del vendedor, también
lo es que en ninguna parte se refiere a ésta en forma especial, y
que inclusive, en el articulo 4 inciso b), dispone que salvo
disposicién expresa en contrario, la Convencién no se aplica, "a
los efectos que el contrato pueda producirse sobre la propiedad

de las mercancias vendidas".

Esta disposicién, para no ser contradictorias con lo
dispuesto en el articulo 30, debe matizarse. En la Convencidn, y
concretamente lo dispuesto en la seccidn correspondiente a
"derechos y acciones en caso de incumplimiento del contrato por
el vendedor" (articulo 45 y siguientes), en cuanto que ésta
dejara de cumplir su obligacién de trasmitir la propiedad de la
cosa; es decir, en ese caso, corresponderia al comprador las
acciones de cumplimiento o de rescisidén, y la indemnizatoria de
daflos y perjuicios. El alcance de dicho articule 4 de 1la
Convencidn es que ella no resuelve, ni se interesa en resolver,
quién sea el verdadero duefic y cuales sean sus acciones
reivindicatorias de separacién en casos de c‘juiebra, etc., que le

correspondan.

{54} Planiol Marcel, "Tralté elémentarie da droit Civil", Paris, £d. Durand, Temo 2, 1947, Pp. 57,
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V. OBLIGACIONES DEL COMPRADOR

La idnica obligacién que en forma expresa impone el C. Civ.
al comprador es "pagar el precio de la cosa en el tiempo, lugar
y forma convenidos” (articulo 2293). La Convencién, en cambio,
agrega la obligacidn de "proceder a la recepcién (de la cosa) en
las condiciones establecidas en el contrato y en la presente

Convencidén" (artieculo 53).

B} Esta obligacidén de recibir la cosa, que podria ser
considerada como una carga (onere} de la cual depende 1la
nbligacién correlativa de entrega por parte del vendedor, puede
inferirse, objeto del contrato, de alqunas disposiciones del C.
Civ. y del €. Co., como la contraprestacién del derecho del
vendedor de entregar, la cosa y de recibir el pago del precio;
pero también, en el caso de conformidad, las disposiciones
relativas a la recepcién no son claras y completas, ni siempre se

refieren a la compraventa.

El artienlo 2292, C.Civ., es el mds amplio si el comprador
se constituye en mera de recibir (mora accipiendi}, el vendedor
puede depositar la cosa, a cargo de aquel ®. Como es obvio, si

incurre en mora por no recibir, es que tiene la obligacién de

{551 Aojina ‘7illeqos Rafas)l *Cenmpendio do Derecho Civil® Méxice, Zd. Porrda, Teme [II, 1985, Pp. 353
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recibir. En el C. Co., el articulo 85 dispone que "los efectos de
la morosidad en el cumplimiente de las obligaciones mercantiles
comenzar&n: I) en los contratos que tuvieren de sefalado plazo
para su cumplimiento por voluntad de las partes o por la ley, al

dia siguiente de su vencimiento..."9,

Los articulos 85, fraccién II, €.C0., y 2098. C, Civ., para
el mismo supuesto de incumplimiento del comprador a que alude el
articulo 2292, <facultan al vendedor a consignar judicial o

extrajudicialmente la cosa, a costa de dquel ©7,

La obligacién del comprador de recibir la cosa también
deriva en derecho mexicanoe del articnlo 2012, C. Civ.,
interpretando a contrario sensu: si el acreador comprador de cosa
cierta, no pude ser obligado a recibir otra cosa distinta, si lo
puede si estd obligado a recibir la cosa objeto del contrato.

Rhora bien, tanto para las compraventas civiles como para
las mercantiles se dispone que el contratante gue cumple tendra
la accidn de rescisién o cumplimiento, mas el pago de dafios y
perjuicios, en contra de quien incurra en incumplimiento, segin
este dltimo, y en cualgquiera, menos el de la falta de pago del
precio de bienes muebles, segin una norma de C. Civ., sobre la

que regresaré ensequida {articulo 1951).

156) Iblidea,

157) Iden fp. 355
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La Convencidén, como después se verd con mayor amplitud,
regul; en forma especial la obligacién de conservar las
mercaderias (articulo 85 a 86}, tanto en el caso de que el
comprador se niegue o se demora en recibirlas, como cuando las

reciba, pero tenga la intencién de rechazarlas.

B) En relacién con la obligacidn del pago del precio, la
Convencién regula en distintos preceptos el modo de hacerlo, su
determinacién, el lugar y el tiempo de realizarle. Indiquemos
brevemente cada supuesto y compararemos las reglas con las de

nuestro derecho positivo.

a) En cuanto al modo, el articule 54 de la Convencién
establece que esta obligacidén comprende la adopcién de
las medidas y el cumplimiento de las formalidades para
que se pueda efectuar el pago, las cuales se requieran
por el contrato o por las leyes o los reglamentos

pertinentes.

En nuestro sistema, el articule 2078, del C. Civ., si bien
s6lo parece referirse a la cuantia ~ pago total o en abonos -,
sienta el principio: "el pago deberd de hacerse del modo que se
hubiera pactado"; y los articulos 380, C. Co., 2255 C. Civ.,
igualmente indican que el precio debe pagarse en los términos
convenidos (de la manera que se haya convenido); por otra parte,
existen principios generales que se aplicarian con los mismos

efectos de la Convencidn. Se trata de los articulos 78 y 372, C.
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Co., 'y 1796 y 1832, C. Civ., que establecen los principios
tradicionales de la autonomia de la voluntad de las partes para
fijar el contenido de los contratos, salve que existan
disposiciones legales irrenunciables (articulo 6, C. Civ.), y de

la libertad de formalidades, a no ser que la ley las exija.

b) Por lo que se refiere a la determinacidén del precio, la
Convencidn (articulo 53) indica que es una norma que
fue muy debatida durante el proceso de su elaboracién,
que es muy discutible desde el punto de vista
sustancial del contrato y cuya aplicacién se presta a
abusos que si el contrato se ha celebrado validamente
sin fijar el precio, ni estipular expresa o
tdcticamente un medio para determinarlo, se considera,
salvo indicacidén en contrario que las partes han hecho
referencia implicita al precio que al momento de la
celebracidn del contrato se cobraria habitualmente por
mercaderias semejantes vendidas en circunstancias

similares en la rama comercial de que se trate. ®

(58]  La redacclén do esta disposicisn ea muy sobro todo en su verzién castsallana porque en

ve: de cefarirse a msccanclas del mismo tipo o blen de meccanclas semajantes 1 las que hublecen slde
objeto dal contrate, habla de ™Such Gocds™ "memos merchandisea” y "tales marcaderfas” y obviamenta,

no tlenen que Jor hi pueden ser las mismas, si no otras iguales o similares.
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En nuestro derecho interno existe, como se acaba de indicar,
el principio de que el precio debe ser el que se haya convenido
entre las partes (articulos 380, C.Co., 2078 y 2255, C.Co.), ¥y
tratdndose de wventas reguladas por la L.P.C.,, el "legalmente
autorizado, o en su caso, el estipulado" (articulo 30); perc nada
se dice respecto de la hipdtesis que prevee la Convencidén de que

no se sefiale en el contrato .

Por lo demis, si no determinado,
el precio debe ser determinable en cuanto a su especie (articulo
1825 C. Civ), bajo pena de incurrir en la inexistencia del
contrato por falta de objeto (articulo 2224), o cuando menos en
su nulidad (articulo 2255 y s.); pero el problema que se
plantearia es si el criterio para su determinacién puede ser
cualquiera de aquellos a que se refiere el articule 54 de la
Convencién. Dudo mucho que asi lo fuera, aunque su determinacién
no dependiere del arbitrio de ninguno de los contratantes, lo
que si estd prohibido (articulo 2254 C. Civ.), ni constituyera
una mera ambigiiedad del contrato, porgue en este caso, los usos y
las costumbres se tendrian en cuenta para interpretarlo (articulo

1856, C.Civ.).

159} Teaténdosa tamblén de la L.2.C., en las vontas a crddito farticulo 20) y a demlcilio {artfculo 47
inciso I} ol preclo zlempre debe doternlnacse en el <oatratos en camblo, en las ofertas piblicas

puede 3olc gor determinable {articulo 15 inclso F).
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(60}

c} Por lo que toca al lugar en que se debe hacer el pago
del precio, la Convencidén dispone que a falta de
estipulacidén  contractual, deberd hacerse en el
establecimiento del vendedor, o en el lugar en que se
efectie la entrega si la compraventa es "contra entrega

de las mercaderias o de documentos" (articulo 57).

Entre nosotros, rige también el pacto, pero a falta de
éste, el principio es que el pago se haga en el tiempo y
lugar en que se entregue la cosa ({(articulos 2294 y 2284, C.
Civ.); y dénde deba entreqarse, dependerd de la clase de
compraventa que se celebre, o del pacto nuevamente, y si
éste es omiso, "el lugar en que se encontraba la cosa en la

época en que se vendié (articulo 2291). .,

Finalmente, tratdndose del tiempo en que debe pagarse,
el principio de la Convencién es que, salvo lo que se
disponga contractualmente, se haga cuando el vendedor ponga
la cosa o documentos representativos de ella a disposiciédn
del comprador (articulo 58 péarrafo 1); pero se agrega
pdrrafo 3 que éste no estard obligado a pagar, mientras no
haya tenido la posiblilidad de examinar las mercaderias, a
menos gue las modalidades de entrega o de pago pactadas por

las partes sean incompatibles con esa posibilidad".

parrera Graf Jorge. "Reglazentacidn Uniforme de las Comnraventas Internact las_da Mercadarias® Cp.

cit, Pp.153
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61}

d) En derecho mexicano, para contratos mercantiles si no
se fija término en el contrate, el pago debe hacerse
dentro de los diez dias después de contraidas, si, en
caso de incumplimiento, sdlo produjesen  accidn
ordinaria y el dia inmediato si llevaren aparejada
ejecucién (articulo 83 C. Co) 9,

Si la venta es contra documentos, el articulo 210, L.N. y

C.M., dispone que el comprador deberid hacer el pago contra

la entrega de ellos, regla dque corresponde a la de la

Convencién (articuloc 58, parrafo 1).

En las compraventas civiles, para el mismo supuesto de

silencio del contrato, el pago se debe hacer dentro de los

treinta dias sigulentes que sigan a una interpelacién
judieial o extrajudicial; que se haga al comprador (articulo

2080). La Convencidn, en cambio, tratandose de ventas entre

ausentes y de cardcter internacional, por razones obvias

dispone que la obligacién del pago no estd sujeta a “ninguna
clase de requerimientos, ni a ninguna formalidad por parte

del vendedor (articulo 59).

Uns compraventa comarcisl lleva aparajads ojacuclén cuando 3o hublsra hecho en escritura poblica o
cusndo la factura corfespondiente hublero alde flrmada y reconocida judicialmente por el daudor
{articulo 1391, fra. I1 y TII CaCo.) eatas som circunstancias dificiles da que operan en el comerclo

intarnaclonal.
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VI. ACCIONES POR INCUMPLIMIENTO DEL CONTRATO

Me referiré primero a las acciones que puedan ejercitar las
dos partes del contrato, y después a las que sélo correspondan a

una de ellas.

La Convencidn dedica a la Seccién III del Capitulo II al
incumplimiento del contrate por el vendedor, articulos 45 a 48, y
la misma Seccién III del Capitulo III, en relacién con el
incumplimiento del comprador {articulo 61 a 65). En ambos casos
se otorga a la victima accién de cumplimiento, salvo que la
contra parte "haya ejercido un derecho o accién incompatible con
esa exigencia" (articulo 46, parrafo I y 62), o de rescisién si
el incumplimiento es esencial (articulo 49, pdrrafoc I, inciso a),
y 64, parrafo I, inciso a); y permite (articulo 72) la rescisién
del contrato antes de la fecha de su ejecucidén, si entonces
resulta claro que una de las partes va a dincurrir en un
incumplimiento esencial. En cualquiera de esos casos de rescisidn
por dafios y perjuicios (articulo 45, parrafo 1, inciso b), ¥y
parrafo 2, articulo 61, parrafo 1, inciso b) y parrafo 2)., En
ambos casos, igualmente, se concede al comprador o al vendedor el
derecho de "sefialar un plazo suplementario de duracién razonable
para que su contraparte cumpla sus obligadiones" (articulo 47,
pérrafo 1 y 63 parrafo 1), durante el cual, "a menos de que (la
parte) que haya recibido comunicacién de que... no cumpliri con

lo que iuncumbe... no podrd durante ese plazo ejercitar accién
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alguna por incumplimiento", "pero si de dafios y perjuicios por la

demora en ejecucién" (articulo 47, parrafo 2 y 63, parrafo 2) @

En nuestro derecho, tanto el C. Civ., (articulo 1949}, como
el C. Co, (articulo 376, conceden las mismas acciones de
cumplimiento o de rescisién, y ademds, la de dafios y perjuicios.
La disposicidén civil agrega lo que a mi juicio también es
aplicable en materia comercial - que “se podrd pedir la
resolucién, adn después de haber optado por el cumplimiento,

cuando éste resultase imposible”.

Por otra parte, en tanto que el precepto del C. Co., estad
situado en la parte relativa al contrato de compra venta, el 1949
del Cédigo Civil lo estd en materia de obligaciones, lo que hace
que se aplique a cualesquiera de las obligaciones reciprocas
(bilaterales) como lo indica el precepto; sin embargo, el C.
Civ., contiene otra disposicidn, el articule 2300, que
expresamente otorga al vendedor la accién de rescisién por la
falta de pago del precio. En consecuencia, mientras la accién
rescisoria del vendedor se basaria en dicho articule 2300, la del
comprador por la falta de entrega de la cosa en que incurriera el
vendedor, se basaria en el articulo 1949.

Hay un articulo en el C. Civ,, que niega la procedencia de la

accién rescisoria tratdndose de contratos cuyo objeto consista en

162)  La identidad do soluciones que para al vendedor y ol ccaprador ofrace la convancldn an variss
normas, respscto de diversss hipétesis hace pensar qua hublera sids mejor, deade un punto de vista de técnica

legtalativa que todas esas mateclas se hubleran cosprandido an un 2olo apartado.
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en bienes muebles; es el 1951. Segin é&l, "respecto de bienes
muebles no tendra lugar la reseisidn, salvo lo previsto para las
ventas en las que se faculte al comprador a pagar el precio en
abonos". Y lo que para estas ventas se preveé (articulo 2310,
fracciones I y III). no excluye la accidn rescisoria, sino sélo
su procedencia en contra de terceros de buena fe: o sea gue la
salvedad de aquella norma se da en funcién de estos, de los
terceros adquirientes de buena fe. Lo que pasa es que a nuestro
legislador de 1928 se le olvidé agregar al texto de dicho
articulo 1951 esta indicacién: "contra terceros de buena fe", la
que, si se inserta en el texto, da sentido y congruencia al
articulo": “"Respecte de bienes muebles, no tendrd lugar la
rescisién contra terceros de buena fé, salvo lo previsto para las
ventas en las que se faculta al comprador a pagar el precio en
abonos"; y entonces la salvedad estriba en que conste la cladsula
resolutoria en el contrato y que ésta se inscriba ‘en el Registro
Piblice (articuleo 2310. fraccién II}. Una interpretacién literal
del articulo 1951 debe desecharse, porque iria en contra de los
artfculos 2300 y 1949, de toda légica interpretacidén y de nuestra
tradicién uniforme; el articule 1468 del C. Civ. de 1870, segin
el cual, "respecto de bienes muebles, haya o no habido

estipulacidén expresa, nunca tendrd lugar dicha resolucién contra
el terceroc que los adquirié de buena fé"; y‘ el articulo 1352 del

C. Civ. de 1884, que es copia de aquel"., ®»

(63}  Garcla Goyena y Orobia Florenclo “Concordancias, motivos v Comentartos del Cadiao Clvil Eapadol
concordado_con 1a lagislacisn vidente en la Republic Maxicans®s Zaragoza, Ld. Cometd, fecha 1974
?p. 721-775
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En relacién con dichas acciones de rescisién y de
incumplimiento, la Convencién preveé que si el comprador
(articulo 47), o el vendedor (articulo 63), conceden a su
contraparte que ha incumplido, un plazo suplementario de duracidn
razonable para que cumpla sus obligaciones, salvo el pago de
dafios y perjuicios por la demora no podrdn durante ese plazo
ejercitar “accién alguna” por incumplimiento a la parte inocente,

que tampoco ejecutaré el contrato en el nuevo plazo concedido.

En nuestro derecho, no existe disposicién semejante. Nada
impide, sin embargo, a la parte que sufre el incumplimiento, el
otorgar ese plazo suplementario, pero la falta de regulacién de
este supuesto puede plantear numerosos problemas en cuanto a
plazos de garantia a cargo del vendedor, prescripeién o caducidad
del derecho de accién, causacidn de daifios y perjuicios, pérdida y
subsistencia de las acciones rescisorias o de cumplimiento por
imposibilidad o por onerosidad que sobrevengan en dicho periodo
suplementario, momento de transmisidén de los riesgos cuando la
cosa se pone a disposicidn del comprador dentro de tal periodo,

etc.

En cambio, la regla de la Convencién de que un juez o un
drbitro no pueda conceder, a la parte que no cumple, plazos de
gracia (articulo 45 pirrafo 3, y 61, parrafo 3), si estd recogida
en nuestro C. Co., aunque sélo para los contratos mercantiles

(articulo 84).
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Cualquiera de las partes podréd diferir el cumplimiento de
sus obligaciones seqin la Convencién (articulo 71), cuando
"resulte manifiesto que la otra parte no cumplirad con una parte
sustancial de las obligaciones a su cargo, debido a que con
posterioridad a la celebracién del contrato hay un grave
menoscabo de su capacidad para cumplirlos, o de su solvencia"; o
bien, que exista un comportamiento de esta otra parte del que se
infiera que no ejecutarda el contrato. En estos casos, el articulo
71 concede a cualgquiera de las partes el hecho de diferir el
cumplimiento (parrafo 1), o de oponerse el vendedor a que las
mercancias se pongan a disposicién del comprador, aidn si ya se le
hubieren expedido (parrafo 2) (stoppage in transitu), pero
siempre gue esa otra parte no otorgue garantias suficientes del

cumplimiento (pdrrafo 3).

Tampoco da lugar la Convencién a la accién de dafios y
perjuicios por incumplimiento, cuando este se deba a una
imposibilidad de cumplir que razonablemente no se hubiera podido
prever, evitar o subsanar al celebrase el contrato; en el
concepto de que al desaparecer el impedimento desapareceria

también esta causa de exoneracién (articulo 79}).

El derecho civil mexicano, solamente exime al vendedor de la
obligacién de entregar en el caso de insolvencia del comprador
(articulo 2287); y éste, a su vez solo estd excento de la
obligacién de pagar el precio cuando "fuere perturbado en su

posesién o derecho, o tuviere justo temor de serlo" (articulo
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2299); en ambos casos, la fianza que otorgue el accipiens hace
exigible el cumplimiento. Si se trata de contratos pendientes de
ejecucidén, y una de las partes cae en guiebra, o se le declara en
suspensidén de pagos, la otra parte "podrd suspender la ejecucidn
hasta que el sindico cumpla o garantice el cumplimiento de la

obligacién" (articulo 139, parrafo 3, L.Q.).

Es de notarse gue mientras la Convencién usa el criterio de
lo razonable para juzgar tanto las causas del diferimiento
(articule 71, pdrrafo 1), como las de exoneracién de
responsabilidad (articulo 79, parrafo 1), el C. Civ., dque no
cubre este caso de exoneracién, sino sdlo el de diferimiento,
recurre al criterio de justicia (que el comprador tuviere Jjusto
temor de ser perturbado en la posesién o derecho sobre la cosa).
En ambos casos - lo razonable y lo justo - no se trata de
conceptos meramente subjetivos, sino que deben basarse en
parametros o estdndares reales y objetives. Por otra parte, la
Convencidén es sencilla y muy amplia, porque aplica a las dos
partes los mismos motivos para el diferimiento y la exoneracién,
Y porque ellos no se limitan a la insolvencia del comprador en
un case y a la perturbacidén por el vendedor de la posesidn del
comprador, y en el otro, sino que también comprenden el mero
deterioro de la capacidad de cumplir, es decir, la imposibilidad

real de la parte para cumplir el contrato (articulo 71).

En lo que concierne al derecho del vendedor de no entregar

al comprador los bienes que estén en curso de ruta (stoppage in
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transitu), adquiridos por este y aidn no pagados, nuestro sistema
lo reccnoce, pero solo en caso de quiebra y de suspencién de
pagos del comprador (articule 146, fracciones I y II, y 413
L.Q.); y tratandose no ya de la compraventa sino del contrato de
transporte, sin las restricciones que establece el parrafo 1 del
articulo 71 de 1la Convencidn (insolvencia, menoscabo de la
capacidad de ejecutar, comportamiento del que se infiera la no
ejecucién), se otorga al cargador tal derecho, pero siempre sin
disponer de la mercancia. La convencién, en cambio (ccmo nuestra
L.Q.) concede al vendedor, el derecho de oponerse a la entrega de
la cosa al comprador incluso si este es tenedor de un documento
que le permita obtrenerla; y a efecto de evitar dafios a terceros
de buena fe, a quienes se les transmitiera el derecho a la
entrega por medio de la tradicidén o del endoso del documento, la
norma convencional del mismo articule 71, pirrafo 2, agrega que
"este parrafo solo concierne a los derechos respectivos del
comprador y del vendedor sobre las mercaderias"; o sea, gue no se

aplica a derechos que pudieran tener los terceros.

Por lo que se refiere a la exoneracién, la imposibilidad de
cumplir no la preveé nuestro Cdédigo de manera especial, seria
como consecuencia de un principio general, ad impossibilia nemo
obligatur, el cual si tiene varias aplicaciones {v. gr. articule
2111): "nadie esti obligado al caso fortuito sino cuando ha dado

causa o contribuido a él: 1968 - 1943).
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La accién de rescisién en la Convencidén se basa en un
incumplimiento que sea esencial (articulo 49-1-a y 64-1-a); es
decir, que "cause a la otra parte un perjuicio tal que la prive
sustancialmente de lo gue tenia derecho a esperar en virtud del
contrato, salvo que la parte que haya incumplido no hubiera
previsto ni hubiera habido razén para que previera tal resultado,
Y que una persona razonable de la misma condicién no la hubiera
previsto en igual situacién; en cambio, si el incumplimiento no
fuera esencial, no provocaria resecisién, sino séle la accién de
cumplimiento y dafios y pejuicios. La férmula, que inclusive
procede en contratos que establezcan entregas sucesivas de
mercancias (articulo 78), es injusta; y puede resultar inicua;
favorece al que no cumple, porque seria a cargo de la parte
inocente probar que aguel previdé o tuvo razones para preveer el
perjuicio sustancial que éste habria de sufrir por el

incumplimiento.

El derecho mexicano, lamentablemente, no distingue si el
incumplimiento es esencial o no; cualquiera que sea, e
independientemente del dafio o perjuicio que cause, daria lugar a
la accién rescisoria, y, por supuesto, a la de cumplimiento y en
ambos casos a dafios y perjuicios y es también omiso respecto de
los contratos de venta que establezcan entregas sucesivas, como
sucede con el contrato del suministro. En contra de la accidn de
rescisién que se basarid en un incumplimiento nimio o baladi, se
podria oponer cuando mids la excepcién del dolo o mala fé del

actor.
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El derecho a la resolucién del contrato o exigir al vendedor
la entrega de otras mercaderias en sustitucién de las recibidas
se pierde para el comprador, segin el articule 82 de 1la
Convencién, cuando le sea impedido restituir las mercaderias “"en
un estado sustancialmente idéntico a aquel en que las hubiera
recibido", salvo que la imposibilidad sea debida a un acto o a
una omisién suyos, o© que la mercancia haya perecido al ser
examinada por el comprador, o en fin, que se haya vendido, o que
el comprador la haya consumido o transformado. En cambio, tiene
derecho a reducir el precio -~ actioc quanti minoris - si 1la
mercancia no es conforme al contrato, a no ser que el vendedor
subsane cualquier incumplimiento de sus obligaciones (articulo

50).

En el derecho mexicano, sélo para el caso de ciertos vicios
ocultos de la cosa, el C. Civ. concede al comprador el derecho de
rescisién del contrato y pago de los gastos que hubiera hecho, o
bien, el de rebajar una cantidad proporcionada del precio a
juicio de peritos (articulo 2144); f£fija un breve plazo de
prescripcién de esas acciones, de sels meses, a partir de la
entrega de la cosa (articule 2149). Por lo que se refiere a la
restitucidén de la mercancia, se aplicaria el articulo 465 del
C.P.C. del D.F.; cuya interpretacidn es similar al que para el
ejercicio de la accién rescisoria preveé el articulo 82, parrafo

2, de la Convencidn.
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El articule 34, de nuestra L.P.C. dispone que las acciones
del consumidor (de dafios y perijuicios, reparacién gratuita del
bien y cuando ello no sea posible, de su reposicién; o de no ser
posible ni la una ni la otra, la devolucién de la cantidad
pagada), no proceden, "si el producto ha sufrido un deterioroe
esencial, irreparable y grave por causas atribuibles al

consumidor”.
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VII.EFECTOS_DE LA RESCISION Y DEL CUMPLIMIENTO FORZADQ

Segiin el articulo 81, parrafo 2, de la Convencién, en los
contratos total o,parcialmente cumplidos, la parte gque cumple
"podrd reclamar de la otra parte la restitucién de lo que haya
suministrado o pagado", y "si las dos partes estdn obligadas a la
restitucidén, esta deberd realizarse simultameamente". El vendedor
obligado a restituir el precio, deberd, ademds, pagar intereses
desde la fecha del pago del precio (articulo 84, parrafo 1), pero
el comprador deberd acreditarle monto de los heneficios que haya

obtenido por el uso o disposicién de las mercancias (parrafo 2}.

Por virtud de la accién de cumplimiento que se ejercite en
contra del vendedor (articulo 46, parrafo 1), cuando éste no
entreque la cosa objeto del contrato, puede el comprador exigir
el cumplimiento especifico (en natura), para ello siempre que la

ley del Tribunal que acttie permita la ejecucién en especie.®”

La obligacidén de restitucién en el Derecho Mexicano la
establece el articulo 2107, C. Civ., cuando indica que la
respondsabilidad por incumplimiento, "ademds de importar la
devolucién de la cosa o su precio, o la de ambos (en el caso que
establece la Convencién de gue las dos partes estén obligadas ;

restituir), importard la <reparacién de los dafios y la

indemnizacidén de los perjuicios.

{64} Adame Godard Jorge “Estudios scbro_ia Comozaventa [nternacional de Marcadefaa®, ‘téxlce, Ed.UNAM,

1991, Pp.137-139
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En cuanto al monto de los dafios y perjuicios, dispone la
Convencidn que comprenderad el valor de la pérdida sufrida y el de
la ganancia que se deje de obtener (que es el concepto de
perjuicio entre nosotros; articulo 2109, C. Civ.) por la otra
parte come consecuencia del incumplimiento; pero en forma muy
importante establece que los dafios y perjuicios no podran exceder
de la pérdida que la parte que incumpla, en el momento de la
celebracién del contrato, hubiera o debiera haber previsto que
causaria su incumplimiento "tomando en consideracién los hechos
de gqgue tuvo o debié tener conocimiento en dicho momento"
(articulo 74); o sea, que la indemnizacién cubre los daifios
realmente sufridos, siempre que no excedan de los previstos o
previsibles por el reo, no por la victima. Esta férmula, que como
otras de la Convencién resultan dificil de entender e inclusive
de interpretar (lo mismo sucede con la del articulo 74 a que
acabamos de aludir), es insuficiente, porque no resuelve el
problema de la causacién, o cuando menos de la cuantificacidén de
los dafios y perjuicios, cuando la parte que no cumple no haya
previsto ni pueda haber previsto el monto de la pérdida que
sufriria su contraparte; y es de temerse que ésta sea la
situacidén normal en contratos internacionales en que cada una de
las partes desconoce las caracteristicas del mercado extranjero
de la otra parte, y los costos y gastos en esta incurriria en ese

supuesto incumplimiento.

135



Respecto de- este problema de la cuantia de los dafios y
perjuicios, el C. Civ. del D.F. dispone para el caso de pérdidas
o graves deterioros, que el duefio debe ser indemnizado “"de todo
el valor legitimo de la cosa" (articulo 2112); que no es decir
mucho, como tampoco lo gque indica el articulo 2113: "si el
deterioro es menos grave, solo el importe de este se abonaria al
duefio al restituirse la cosa"; pero, el articulo 2114 si da una
regla, de caricter objetivo, que estd sujeta a la prueba que
rinda quien sufrié el dafio asi como quien lo acasioné: "el precio
de la cosa serd el que tendria al tiempo de ser devuelta al
duefio" y en cuanto al pago del precio, la regla es perfectamente
clara, aunque en la actualidad resulte injusta en contra de la
victima: "los dafios y perjuicios que resulten de la falta de
cumplimiento no podrin exceder del interes legal, salvo convenio
en contrario" (articulo 2117, pdrrafo 2); y como ya se dijo, la
ley civil establece un interés muy reducido del 9% anual
(articulo 2394, C. Civ.) si se trata de obligaciones civiles, y

<]

del 6% anual (articulo 362, C.Co.), si son mercantiles.

Los articulos 75 y 76 de la Convencién' establecen otras
reglas que no conoce nuestro derecho y a cuya relacidén solo
podriamos llegar a base del concepto legal de los dafios (articulo
2108) y de los perjuicios (articulos 2109), peroc siempre gque unos
y otros “"sean consecuencia inmediata y directa del incumplimiento
(como por hipétesis lo serian en el caso de los articulos 75 y 76

que citamos). Dichas reglas son las siguientes:

(65) Ibidom.
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Primera.- Si después de la resolucién del contato el
comprador adquiere a una mercancia sustitutiva o de reemplazo, o
el vendedor revende la que se le restituyd, la parte que reclame
los dafos y perjuicios, ademds de la limitacién prevista en el
articulo 74 antes referido, podra obtener la diferencia entre el
precio fijado en el contrato y el estipulade en la operacién

sustitutiva, o de reemplazo.

Segunda.~ Si al resolverse el contrato existe un precio
corriente de la mercancia, la parte que reclame dafios y
perjuicios, si no ha hecho aquella operacidn sustitutiva, podrd
exigir la diferencia entre el precio contractual y el precio

corriente en el momento de la resolucién.
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VIII. TRANSMISTON DEL RIESGO

Comc ya deciamos, para la transmisién de los riesgos del
vendedor al comprador, en los casos en que la mercancia objeto de
la compraventa perezca o sufra dafios o© menoscabos como
consecuencia de caso fortuito o de fuerza mayor, la Convencidn
distingue las compraventas que impliquen trasporte de la
mercaderia (articulo 67 y 68), de las que no lo implique
{articulo 69). En aquel caso, "si el vendedor no estd obligado a
entregarlas en el lugar determinado", el riesgo se transmitird al
comprador "en el momente en que las mercaderias se pongan en
poder del primer porteador para que las trasporte al “comprador"
(articulo 67, pdrrafo 1); en el segundo caso la trasmisidn del
riesge al comprador se realiza "cuando éste se hace cargo de las
mercaderias, o si no lo hace a su debido tiempo, desde el momento

en que se pongan a su disposicién" (articulo 69, parrafo 1).“®

Nuestro C.Co. articulo 377, para las compras mercantiles
sienta la misma regla de ese articulo 69: "las pérdidas, dafios y
menoscabos que sobrevinieron a las mercaderias ;/endidas serdn por
cuenta del comprador, si ya le hubieran sido entregadas real,
juridica o virtnalmente, y si no ... serian por cuenta del
vendedor". En cambio, para las compraventas civiles, la
transmisién del riesgo de con comitente con la trasmisién de la

propiedad (articulo 2017, fraccidén V y 2022), la cual opera por

el acuerdo de voluntades

(66)  Idem Fp.166
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(articulo 2248), sin que se requiera la tradicién de la cosa

(articulo 2249).

Por otra parte, cuando el contrato de compra venta va
acompaiiado de documentos, el articulo 67 de la Convencidn dispone
que "el riesgo no se transmitird al comprador hasta que las
mercaderias estén claramente identificadas... mediante los
documentos de expedicidn... ; y el articulo 68 "el riesgo serd
asumido por el comprador desde el momento en que las mercaderias
se hayan puesto en el poder del porteador que haya expedido los

documentos que acrediten el trasporte".

Entre nosotros, el principio del articulo 68 de 1la
Convencidén corresponde al 212 de la L.N. y C.M., que aungue sélo
se refiere al transporte maritimo (en el que nacié y al que se
aplica exclusivamente el principio del "stoppage in transito"j,

sin suda alguna que también se aplica al terrestre.

En cambio, el principio del articulo 67 no estd consagrado
expresamente en derechoc mexicano, y dado que los titulos
representativos de las mercancias, como son el conocimiento de
embarque y la carta de porte, conceden a su tenedor {(que en el
caso seria el vendedor, si estd autorizado a retenerlos} "el
derecho exclusivo de disposicidén"; y sobre todo dado que la
reivindicacién de la mercaderia y cualquier "vinculo" sobre el
derecho de disposicién de ésta, requiere la tenencia de los

titulos (articulos 19 y 20 L.T.0.C.) y la legitimacién del
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tenedor, pareceria gque, contrariamente a la Convencién los
riesgos no se transmiten al comprador, sino que quedan a cargo
del vendedor mientras conserve aquellas. Es dudoso que asi sea, y
en lo personal me inclino a pensar que si habria transmisidn de
los riesgos al comprador, dado el supuesto de la norma de la
Convencidn de gue la retencién de los titulos se deba a una
autorizacién concedida por éste, pero obviamente es mejor un
texto expreso gque una interpretacién cuestionable de nuestro

sistema interno.
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IX. CONSERVACION DE LAS MERCANCIAS

Los articulos 85 a 88 del ordenamiento internacional, que
son los dltimos que se refieren a la compraventa, regulan la
obligacién de las partes de atender en forma razonable a la
conservacidén de la cosa, tanto en el caso de que el comprador se
tarde en recibirla (articulo 85), como en el caso de que después
de recibida, tenga la intecidén de rechazarla por un supuesto
incumplimiento del vendedor (articulec 86), el articulc 88 permite
que la parte obligada a conservar la mercaderia, la venda si la
otra parte se ha demorado excesivamente en recibirla, o en pagar
el precio, pero siempre que notifique a su contraparte, con
antelacién razonable, su intencién de vender; si las mercancias
estdn sujetas a deterioros rdpidos, o si su conservacién entrafia
gastos excesivos, quien debe conservarla también debe "“tomar
medidas razonables para venderlas". Del producto de la venta,
"tendrd derecho a retener... una suma iqual a los gastos

razonables de su conservacidn y venta".

En nuestro derecho, la obligacién de conservar la cosa
vendida, ya sea por parte del vededor cuando el comprador "“se
demora en la recepcidn" (articulo 85), o por parte de este cuando
el vendedor le envie una mercancia gque aguel rechaze (articulo
86, parrafo 1), solo se fija en el primer caso (o sea, respecto
del vendedor), y en ello en forma muy vaga e indirecta. En
efecto, por una parte, los articules 378, C. Co. y 2284 parrafo

3, C. Civ., indican que cuando "el comprador acepte que la cosa
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vendida gquede a su disposicién", se tendrd por virtualmente
recibada de ella y "solo tendrd los derechos y obligaciones de un
depositario"; o sea, “conservarla... segin la reciba" (articulo
335 C. Co. y 2522, C.Civ.); y por otra parte, el articulo 2292,
para el caso de mora de recibir por parte del comprador, obliga a
pagarle el alquiler de bodegas, graneros o vasijas en que se
contenga lo vendido, y el vendedor quedard descargado del cuidado

ordinario de conservar la cosa".

El C. Civ. dispone, como ya se precisé, dque si el acreedor
rehusa sin justa causa recibir la presentacién debida, el deudor
podrd liberarse de su obligacidén, haciendo consignacidén de la
cosa (artfcule 2098) y si ésta se ha hecho legalmente, "todos los
gastos serdn de cuenta del acreedor" (2103). Ahora bien, sélo en
el caso de que el depositario fuera un almacen general, éste
estds facultade a vender y hasta a destruir la mercancia de que
se trate, si se descompusiese en condiciones que puedan afectar
la sequridad o la (salubridad de los almacenes (articulo 282,

L.T.0.C.).
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CONCLUSIONES

El Comercio Internacional es una realidad que ha existido
por mucho tiempo y la forma mds comin de realizarlo es a
través del <contrato de Compraventa Internacional de

Mercaderias.

La regqulacidén comercial internacional siempre tiende a
adoptar las reglas mds prdcticas para facilitar el comercio,
ofreciendo principios comunes que rijan a todos los

comerciantes de todos los paises.

Estos principios comunes se van cristalizando en la
intencién de los Estados de crear convenios internacionales

que rijan el comercio internacional.

El Estado mexicano ha participado en 1la elaboracién de
tratados internacionales mercantiles compartiendo la idea de

unificar el Derecho Comercial Internacional.

La Convencién de las Naciones Unidas celebrada en Viena,
referente a los Contratos de compraventa Internacional de
Mercaderias es uno de los tratados internacionales gque

buscan la unificacidn del Derecho Comercial Internacional.
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El Estado mexicano se ha adherido a dicha Convencién
Internacional de Mercaderjas mediante la ratificacién de esa
Convencidén por el Senado, cumpliendo con lo establecido en
el articulo 76 fracecién I de la Constitucidén Politica de los

Estados Unidos Mexicanos.

El Estado mexicano, para ratificar la multicitada Convencién
consideré el desarrollo del comercio internacional sobre la
base de 1la igualdad y del beneficio mutuo como elemento
importante para el fomento de las relaciones amistosas entre
los Estados, asi como la adopcidén de normas uniformes
aplicables teniendo en cuenta los diferentes sistemas
sociales, obstdculo juridico con que tropieza el comercio

internacional.

Debido a la ratificacidén de la Convencidn segtin el articulo
133 Constitucional, dicha Convencién quedé elevada al rango
de Ley Suprema, formande parte del Derecho Positivo
Mexicano, aplicable por le tante en nuestro sistema
legislativo y agregdndose a las nomas‘que regulan esta
materia.

Se encuentra una dispersién en las normas reguladoras del
contrato de Compraventa Internacional de Mercaderias dentro
de las leyes civiles y mercantiles tales como el Cédigo
Civil, Codige de Comercio, Ley de Navegacién y Comercio

Maritimos y la Ley de Proteccién al Consumidor.
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10.

11.

12.

La aplicacién de las normas reguladoras del contrato de
Compraventa Internacional de Mercaderias resulta complicada
al encontrarse dispersa en esos diversos ordenamientos

legales creando lagunas en la legislacién.

Es necesario sistematizar ordenadamente la legislacidn
mexicana en materia de Contratos de Compraventa
Internacional de Mercaderias a f£fin de brindar una mayor

sequridad juridica en esta relacién contractunal,

La firma por el Estado mexicanc de futuros acuerdos o
tratados de liberacién comercial a nivel continental tales
como el Tratade de libre Comercio, o las relaciones
comerciales que establezca nuestro pais con la Comunidad
Europea, exigen una mayor transparencia en la legislacién

comercial, asi como la aplicacidén de reglas prédcticas del

comercio internacional a con el propésito de facilitarlo y

con ello evitar conflictos entre los comerciantes.
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CONVENCION DE LAS NACIONES UNIDAS SOBRE LOS CONTRATOS
DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL DE MERCADERIAS

Los Estados Partes en la presente Convencién.

Teniendo en cuenta los amplios objetivos de las resoluciones aprobadas en
el sexto periodo extraordinario de sesiones de la Asamblea General de las
Naciones Unidas sobre el establecimiento de un nuevo orden econémico
internacional.

Considerando que el desarrollo del comercio internacional sobre la base de
la igualdad y del beneficio mutuo constituye un importante elemento para el
fomento de las relaciones amistosas entre los Estados.

Estimando que la adopcidn de normas uniformes aplicables a los contratos
de compraventa internacional de mercaderias en las que se tengan en cuenta los
diferentes sistemas sociales, econémicos y jurfdicos con que tropieza el comercio
internacional y promoveria el desarrollo del comercio internacional,

Han convenido en lo siguiente:

Parte |
AMBITO DE APLICACION Y DISPOSICIONES GENERALES
CAPITULO |. AMBITO DE APLICACION
Artfeulo 1

1. La presente Convencién se aplicard a los contratos de compraventa de
mercaderias entre partes que tengan sus establecimientos en Estados diferentes:

a) cuando esos Estados sean Estados contraténtes; [¢]

b) cuando las normas de Derecho internacional privado prevean la
aplicacién de la ley de un Estado contratante.

2. No se tendra en cuenta el hecho de que las partes tengan sus
establecimientos en Estados diferentes cuando ello no resuite del contrato, ni de



los tratos entre ellas, ni de informacion revelada por las partes en cualquier
momento antes de la celebracién del contrato o en el momento de su celebracidn.

3. A los efectos de determinar la aplicacion de la presente Convencién, no
se tendran en cuenta ni la nacionalidad de !as partes ni el caracter civil o comercial
de las partes o del contrato.

Artfculo 2
La presente Convencidn no se aplicara a las compraventas:

a) de mercaderias compradas para uso personal, familiar o doméstico, salvo
que e! vendedor, en cualquier momento antes de la celebracion de! contrato o en
el momento de su celebracién, no hubiera tenido ni debiera haber tenido
conocimiento de que las mercadeifas se compraban para ese uso;

b) en subastas;

c) judiciales;

d) de valores mobiliarios, titulos o efectos de comercio y dinero;
e) de buques, embarcaciones, aerodeslizadores y aeronaves;
f) de electricidad.

Articulo 3

1. Se consideraran compraventas los contratos de suministro de
mercaderias que hayan de ser manufacturadas o producidas, a menos que la parte
que las encargue asuma la obligacion de proporcionar una parte sustancial de los
materiales necesarios para esa manufactura o produccion.

2. La presente Convencidn no se aplicara a los contratos en los que la parte
principal de las obligaciones de la parte que proporcione las mercaderfas consista
en suministrar mano de obra o prestar otros servicios.



Articulo 4

La presente Convencién regula exclusivamente la formacion del contrato de
compraventa y los derechos y obligaciones del vendedor y del comprador
dimanantes de ese contrato. Salvo disposicién expresa en contrario de la presente
Convencién, ésta no concierne, en particular;

a) A la validez del contrato ni a la de ninguna de sus estipulaciones, ni
tampoco a la de cualquier uso;

b) a los efectos que el contrato pueda producir sobre la propiedad de las
mercaderfas vendidas.

Artfculo 5
La presente Convencién no se aplicard a la responsabilidad del vendedor
por la muerte o las lesiones corporales causadas a una persona por las
mercaderias.
Articulo 6
Las partes podran excluir ta aplicacién de la presente Convencién o, sin
perjuicio de lo dispuesto en el articulo 12, establecer excepciones a cualquiera de
sus disposiciones o modificar sus efectos.
CAPITULO Il. DISPOSICIONES GENERALES
Articulo 7
1. En la interpretacion de la presente Convencidn se tendran en cuenta su

carécter Internacional y la necesidad de promover la uniformidad en su aplicacion
y de asegurar |a observancia de la buena fe en el comercio internacional.



2, Las cuestiones relativas a las materias que se rigen por la presente
Convenciénh que no estén expresamente resueltas en ella se dirimiran de
confarmidad con los principios generales en los que se basa la presente
Convencidn o, a falta de tales principios, de conformidad con la tey aplicable en
virtud de las normas de Derecho internacional privado.

Articulo 8

1. A los efectos de la presente Convencidn, las declaraciones y otros actos
de una parte deberan interpretarse conforme a su intencidn cuando ia otra parte
haya conocide 6 no haya podido ignorar cual era su intencién.

2. 8i el parralo precedente no fuere aplicable, las declaraciones y otros
actos de una parte deberan interpretarse conforme al sentido que les habrfa dado
en igual situacién una persona razonable de la misma condicién que la otra parte.

3. Para determinar la intencién de una parte o el sentido que habria dado
una persona razonable deberdn tenerse debidamente en cuenta todas ias
circunstancias pertinentes del caso, en particular las negociaciones, cualesquiera
précticas que las partes hubieran establecido entre ellas, los usos y e
caomportamiento ulterior de las partes.

Articulo 9

1. Las partes quedardn obligadas por cualquier uso en que hayan
convenido y por cualquier practica que hayan establecido entre eflas.

2. Salvo paclo en cantrario, se considerard que las partes han hecho
tacitamente aplicable al contrato o a su formacion un uso del que tenlan o debfan
haber tenido conocimiento v que, en el comercio internacional, sea ampliamente
conocido y reguiarmente observado por ias partes en contratos del mismo tipo en
el tréfico mercantil de que se trate,



Articulo 10
A los efectos de la presente Convencién:

1. Si una de las partes tiene méas de un establecimiento, su establecimiento
serd el que guarde la relacién mas estrecha con el contrato y su cumplimiento,
habida cuenta de las circunstancias conocidas o previstas por las partes en
cualquier momento antes de la celebracién del contrato o en el momento de su
celebracién;

2. Si una de las partes no tiene establecimiento, se tendrad en cuenta su
residencia habitual.

Artfculo 11

El contratc de compraventa no tendrd que celebrarse ni probarse por escrito
ni estard sujeto a ningun otro requisito de forma. Podra probarse por cualquier
medio, incluso por testigos.

Articulo 12

No se aplicard ninguna disposicion del articulo 11, del artfculo 29 ni de la
parte I} de la presente Convencidn gue permita que la celebracién, la modificacién
o la extincién por mutuo acuerdo del contrato de compraventa, o la oferta, la
aceptaciéon o cualquier otra manifestacién de intencién se haga por un
procedimiento que no sea por escrito, en el caso de que cualquiera de las partes
tenga su establecimiento en un Estado contratante que haya hecho una
declaracién con arreglo af articulo 96 de la presente Convencién. Las partes no
podran establecer excepciones a este artfculo ni modificar sus efectos.

Artlculo 13

A los efectos de la presente Convencidn, la expresion «por escrito»
comprende el telegrama y el telex.



Parte Il
FORMACION DEL CONTRATO
Articulo 14

1. La propuesta de celebrar un contrato dirigida a una o varlas personas
determinadas constituird oferta si es suticientemente precisa e indica !a intencién
del oferente de quedar obligado en caso de aceptacién. Una propuesta es
suficientemente precisa si indica las mercaderias y, expresa o tacitamente, sefiala
la cantidad y el precio o prevé un medio para determinarlos.

2. Toda propuesta no dirigida a una o varias personas determinadas sera
considerada como una simple invitacién a hacer ofertas, a menos que la persona
que haga la propuesta indique claramente lo contrario.

Articulo 15

1. La oferta surtira efecto cuando liegue al destinatario.

2. La oferta, aun cuando sea irrevocable, podrd ser retirada si su retiro llega
al destinatario antes o al mismo tiempo que la oferta.

Artfculo 16

1. La oferta podra ser revocada hasta que se perfeccione el contrato si fa
revacacion llega al destinatario antes que éste haya enviado la aceptacion.

2. Sin embargo, la oferta no podra revocarse:

a) siindica, al sefalar un plazo fijo para ia aceptacién o de otro modo, que
es irrevocable; o



b) si el destinatario podia razonablemente considerar que la oferta era
irrevocable y ha actuado basandose en esta oferta.

Articulo 17

La oferta, aun cuando sea irrevocable, quedard extinguida cuando su
rechazo llegue al oferente.

Articulo 18

1. Toda declaracidn u otro acto del destinatario que indique asentimiento a
una oferta constituira aceptacién. El silencio o la inaccién, por si solos, no
constituirdn aceptacion.

2. La aceptacion de la oferta surtird efecto en el momento en que ta
indicacion de asentimiento llegue al oferente. La aceptacion no surtira efecto si la
indicacién de asentimiento no llega a! oferente dentro del plazo que éste haya
fijado o, si no se ha fijado plazo, dentro de un plazo razonable, habida cuenta de
las circunstancias de la transaccion y, en particular, de la rapidez de los medios de
comunicacion empleados por el oferente. La aceptacién de las ofertas verbales
tendra que ser inmediata a menos que de las circunstancias resuite otra cosa.

3. No obstante, si, en virtud de la oferta, de practicas que las partes hayan
establecido entre ellas o de los usos, el destinatario puede indicar su asentimiento
ejecutando un acto relativo, por ejemplo, a la expedicién de las mercaderfas o al
pago del precio, sin comunicacién al oferente, la aceptacion surtira efecto en el
momento en que se ejecute ese acto, siempre que esa ejecucion tenga lugar
dentro del plazo establecido en el parrafo precedente.

Articulo 19
1. La respuesta a una oferta que pretende ser una aceptacién y que

contenga adiciones, limitaciones u otras modificaciones se considerard como
rechazo de la oferta y construird una contracferta.



2. No obstante, la respuesta a una oferta que pretenda ser una aceptacion y
que contenga elementos adicionales o diferentes que no alteren sustanciaimente
los de la oferta constituira aceptacién a menos que el oferente, sin demora
injustificada, objete verbalmente la discrepancia o envle una comunicacion en tal
sentido. De no hacerlo asi, los términos del contrato serdn los de la oferta con las
modificaciones contenidas en al aceptacién.

3. Se considerard que los elementos adicionales o diferentes relativos, en
particular, al precio, al pago, a la calidad y la cantidad de las mercaderfas, al lugar
y la fecha de la entrega, al grado de responsabilidad de una parte con respecto a
la otra 0 a la solucién de las controversias alteran sustancialmente los elementos
de la oferta.

Artfculo 20

1. El plazo de aceptacién fijado por el oferente en un telegrama o en una
carta comenzara a correr desde el momento en que el telegrama sea entregado
para su expedicién o desde la fecha de la carta o, si no se hubiere indicado
ninguna, desde la fecha que figure en el sobre, El plazo de aceptacién fijado por el
oferente por teléfono, telex u otros medios de comunicacion instantanea
comenzara a cofrer desde el momento en que la oferta llegue al destinatario.

2. Los dfas feriados oficiales 0 no laborables no se excluirdn del cémputo
del plazo de aceptacion. Sin embargo, st la comunicacidn de aceptacién no
pudiere ser entregada en la direccidn del oferente el dia def vencimiento de! plazo,
por ser ese dia feriado oficial 0 no laborable en el lugar del establecimiento del
oferente, el plazo se prorrogara hasta el primer dfa laborable siguiente.

Artfcuio 21
1. La aceptacion tardfa surtira, sin embargo, efecto como aceptacion si el oferente,

sin demora, informa verbalmente de eilo al destinatario o le envia una
comunicacién en tal sentido.



2. Sila la carta o cualquier otra comunicacién por escrito que contenga una
aceplacion tardfa indica que ha sido enviada en circunstancias tales que si su
transmisién hubiera sido normal habria llegado a! oferente en el plazo debido, ia
aceptacion tardia surtird efecto como aceptacién a menos que, sin demora, el
oferente informe verbaimente al destinatario que considera su oferta caducada o le
envia una comunicacion en tal sentido,

Articulo 22

La aceptacién podra ser retirada si su retiro llega al oferente antes que la
aceptacion haya surtido efecto o en ese momento.

Articulo 23

El contrato se perfeccionard en el momento de surtir efecto la oferta
conforme a lo dispuesto en la presente Convencién.

Articulo 24

A los efectos de esta parte de la presente Convencion, la oferta, la
declaracion de aceptacién o cualquier otra manifestacién de intencién liega al
destinataric cuando se le comunica verbalmente o se entrega por cualquier otro
medio al destinatario personalmente, o en su establecimiento o direccién postal o,
si no tiene establecimiento ni direccion postal, en su residencia habitual.

Parte il
COMPRAVENTA DE MERCADERIAS
CAPITULO I. DISPOSICIONES GENERALES.

Articulo 25

El incumplimiento de! contrato por una de las partes serd esencial cuando
cause a la otra parte un perjuicio tal que la prive sustanciaimente de o que tenfa



derecho a esperar en virud del contrato, salvo que la parte que ha incumplido no
haya previsto tal resuitado y que una persona razonable de la misma condicién no
lo hubiera previsto en igual situacion.

Articulo 26

L.a declaracion de resolucion def contrato surtird efecto sdlo si se comunica
alaotra parte.

Articulo 27

Salvo disposicidn expresa en contrario de esta Parte de la presente
Convencidn, si una de las partes hace cualquier notiticacién, peticion u otra
comunicacion conforme a dicha Parte y por medios adecuadcs a las
circunstancias, las demoras o los errores que puedan producirse en la transmision
de esa comunicacién o el hecho de que no llegue a su destino no privardn a esa
parte del derecho a invocar tal comunicacién.

Articulo 28

Si, conforme a lo dispuesto en la presente Convencién, una parte tiene el
derecho a exigir de la ofra el cumplimiento de una obligacion, el tribunal no estara
obligado a ordenar el cumplimiento especifico a menos que lo hiciere, en virtud de
su propio derecho, respecto de contratos de compraventa similares no regidos por
la presente Convencidn.

Artfculo 29

1. El contrato pedra maodificarse o extinguirse por mero acuerdo entre las
partes.



2. Un contrato por escrito que contenga una estipulacion que exija que toda
modilicacién o extincion por mutuo acuerdo se haga por escrito no podra
modificarse ni extinguirse por mutuo acuerdo de otra forma. No obstante,
cualquiera de las partes quedara vinculada por sus propios actos y no podréa
alegar esa estipulacién en la medida en que la otra parte se haya basado en tales
actos.

CAPITULOC II. OBLIGACIONES DEL VENDEDOR
Articulo 30

El vendedor debera entregar las mercaderias, transmitir su propiedad y
entregar cualesquiera documentos relacionados con aquéllas en las condiciones
establecidas en el contrato y en la presente Convencién.

SECCION I. ENTREGA DE LAS MERCADERIAS Y DE LOS DOCUMENTOS
Articulo 31

Si el vendedor no estuviere obligado a entregar las mercaderias en otro
lugar determinado, su obligacion de entrega consistira:

a) cuando el contrato de compraventa implique el transporte de las
mercaderfas, en ponerlas en poder del primer porteador para que las traslade al
comprador.

b) cuando, en los casos no comprendidos erf el apartado precedente, el
contrato verse sobre mercaderias ciertas o sobre mercaderias no identificadas que
hayan de extraerse de una masa determinada o que deban ser manufacturadas o
producidas y cuando, en el momento de la celebracién del contrato, las partes
sepan que las mercaderias se encuentran o deben ser manufacturadas o produci-



das en un lugar determinado, en ponerlas a disposicién del comprador en ese
lugar;

c) en los demds casos, en poner las mercaderfas a disposicion det
comprador en el lugar donde el vendedor tenga su establecimiento en el momento
de la celebracion del contrato.

Articulo 32

1. Si el vendedor, conforme al contrato o a la presente Convencion, pusiere
las mercaderlas en poder de un porteador y éstas no estuvieren claramente
identiticadas a los efectos del contrato mediante sefiales en ellas, mediante los
documentos de expedicion o de otro modo , el vendedor deberda enviar al
comprador un aviso de expedicién en el que se especifiquen las mercader{as.

2. El vendedor, si estuviere obligado a disponer el transporte de las
mercaderfas, debera concertar los contratos necesarios para que éste se efectie
hasta el lugar sefialado por los medios de transporte adecuados a las
circunstancias y en las condiciones usuales para tal transporte.

3. El vendedor, si no estuviere obligado a contratar un seguro de transporte,
debera proporcionar al comprador, a peticion de éste, toda Ia informacién de que
disponga que sea necesaria para contratar ese seguro.

Articulo 33
El vendedor debera entregar las mercaderias:

a) cuando, con arreglo al contrato , se haya fijado o pueda determinarse una
fecha, en esa fecha; o

b} cuando, con arreglo al contrato, se haya fijado o pueda determinarse un
plazo, en cualquier momento dentro de ese plazo, a menos que de las
circunstancias restite que corresponde al comprador elegir la fecha; o

c) en cualquier otro caso, dentro de un plazo razonable a partir de la
celebracién del contrato.



Articulo 34

El vendedor, si estuviere obligado a entregar documentos relacionados con
las mercaderfas, debera entregarios en el momento, en el lugar y en la forma
fiiados por el contrato. En caso de entrega anticipada de documentos, el vendedor
podra, hasta el momento fijado para la entrega, subsanar cuaiquier falta de
conformidad de los documentos, si el ejercicio de ese derecho no ocasiona al
comprador inconvenientes ni gastos excesivos. No obstante, el comprador
conservard el derecho a exigir la indemnizacion de los dafios y perjuicios
conforme a la presente Convencién.

SECCION II. CONFORMIDAD DE LAS MERCADERIAS Y PRETENSIONES DE TERCEROS
Artfculo 35

1. Bl vendedor debera entregar mercaderfas cuya cantidad, calidad y tipo
correspondan a los estipulados en el contrato y que estén envasadas 0 embaladas
en la forma fijada por el contrato.

2. Salvo que las partes hayan pactado otra cosa, las mercaderlas no seran
conformes al contrato a menos:

a) que sean aptas para los usos a que ordinariamente se destinen
mercader{as del mismo tipo;

b} que sean aptas para cualquier uso especial que expresé o técitamente se
haya hecho saber al vendedor en el momento de Ia celebracion del contrato, salvo
que de las circunstancias resulte que el comprador no confid, o no era razonable
que contfiara, en la competencia y el juicio del vendedor;

) que posean las cualidades de la muestra o modelo que el vendedor haya
presentado al comprador;

d) que estén envasadas o embaladas en la forma habitual para tales
mercaderlas, si no existe tal forma, de una forma adecuada para conservarlas y
protegerias.
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3. El vendedor no sera responsable, en virtud de ios apartados a) a d) del
pérrato precedente, de ninguna falta de conformidad de las mercaderfas que el
comprador conaciera o no hubiera podido ignorar en el momento de la celebracion
del contrato.

Articulo 36

1. El vendedor sera responsable, conforme al contrato y a la presente
Convencion, de toda falta de conformidad que exista en el momento de la
transmisién del riesgo al comprador, aun cuando esa falta sdlo sea manifiesta
después de ese momento.

2. El vendedor también serd responsable de toda falta de conformidad
ocurrida después de! momento indicado en el parrafo precedente y que sea
imputable al incumplimiento de cualquiera de sus obligaciones, incluido el
incumplimiento de cualquier garantia de que, durante determinado periodo, tas
mercaderias seguiran siendo aptas para sus uso ordinario o para un uso especial
o conservaran las cualidades y caracleristicas especiales.

Articulo 37

En caso de entrega anticipada, el vendedor podra, hasta la fecha fijada para
la entrega de las mercaderias, bien entregar la parte o cantidad que falte de las
mercaderias o entregar otras mercaderias en sustitucién de ias entregadas que no
sean conformes, bien subsanar cualquier falta de conformidad de las mercaderias
entregadas, siempre que el ejercicio de ese derecho no ocasione al comprador
inconvenientes ni gastos excesivos. No obstante, e! comprador conservara el
derecho a exigir la indemnizacién de los daios y perjuicios conforme a la presente
Convencion.

Articulo 38

1. El comprador deberd examinar o hacer examinar las mercaderias en el
plazo mas breve posible atendidas las circunstancias.



2. Si el contrato implica el transporte de las mercader(as, el examen podra
aplazarse hasta que estas hayan llegado a su destino.

3. Si el comprador cambia en transito el destino de las mercaderias o las
reexpide sin haber tenido una oportunidad razonable de examinarlas y si en el
momento de la celebracién del contrato el vendedor tenia o debia haber tenido
conocimiento de la posibilidad de tal cambio de destino o reexpedicion, el examen
podré aplazarse hasta que las mercaderias hayan llegado a su nuevo destino.

Artfculo 39

1. El comprador perdera el derecho a invocar la falta de conformidad de las
mercaderias si no lo comunica al vendedor, especificando su naturaleza, dentro de
un plazo razonable a partir del momento en que la haya o debiera haberla
descublerto.

2. En todo caso, el comprador perderé el derecho a invocar la falta de
conformidad de las mercaderias si no lo comunica al vendedor en un plazo
maximo de dos afios contados desde la fecha en que las mercaderfas se pusieron
efectivamente en poder del comprador, a menos que ese plazo sea incompatible
con un periodo de garantfa contractual.

Articulo 40
El vendedor no podra invocar las disposiciones de los articulos 38 y 39 sila
talta de conformidad se refiere a hechos que conocia 0 no pod!a ignorar y que no
haya revelado at comprador, :

Antfculo 41

El vendedor debera entregar las mercaderias libres de cualesquiera



derechos o pretensiones de un tercero, a menos que el comprador convenga en
aceptarlas sujetas a tales derechos o pretensiones. No obstante, si tales derechos
o pretensiones se basan en al propiedad industrial u otros tipos de propledad
intelectual, 1a obligacién del vendedor se regird por el articulo 42.

Articulo 42

1. El vendedor debera entregar las mercaderias libres de cualesquiera
derechos o pretensiones de un tercero basados en la propiedad industrial u otros
tipos de propiedad intelectual que conaciera o no hubiera podido ignorar en el
momento de la celebracién del contrato, siempre que los derechos o pretensiones
se basen en la propiedad industrial u otros tipos de propledad intelectual:

a) en virtud de la ley del Estado en que hayan de revenderse o utilizarse las
mercaderias, s las partes hubieran previsto o * en el momento de la celebracion

del contrato que las mercaderias se revenderian o utilizarfan en ese Estado; o

b) en cualquier otro caso, en virtud de la ley dei Estado en que el comprador
tenga su establecimiento.

2. lLa obligacién de! vendedor en virtud del pdrrato precedente no se
extenderd a los casos en que:

a) en el momento de la celebracion del contrato, el comprador conociera o
no hubiera podido ignorar la existencia del derecho o de la pretension; o

b) el derecho o la pretensién resuiten de haberse ajustado el vendedor a
formulas, disefios y dibujos técnicos o a otras especificaclones anélogas
proporcionados por el comprador.

Artfculo 43

1. El comprador perdera el derecho a invocar las disposiciones del artfculo 41



o del articulo 42 si no comunica al vendedor la existencia del derecho o la
pretension del tercero, especificando su naturaleza, dentro de un plazo razonable
a partir del momento en que haya tenido o debiera haber tenido conocimiento de
ella.

2. El vendedor no tendra derecho a invocar las disposiciones del parrafo
precedente si conocia el derecho o la pretensidn del tercero y su naturaleza,

Articulo 44

No obstante lo dispuesto en el parrafo 1 del articulo 39 y en el parrafo 1 del
artlculo 43, el comprador podra rebajar el precio conforme al articulo 50 o exigir la
indemnizacién de los dafos y perjuicios, excepto el lucro cesante, si puede aducir
una excusa razonable por haber omitido la comunicacién requerida.

SECCION Ill. DERECHOS Y ACCIONES EN CASG DE INCUMPLIMIENTO DEL CONTRATO POR EL
VENDEDOR

Articulo 45

1. Si el vendedor no cumple cualquiera de las obligaciones que te incumben
conforme al contrato o a la presente Convencion, el comprador podra;

a) Ejercer los derechos establecidos en los artfculos 46 a 52;

b) exigir la indemnizacién de los dafos y perjuicios conforme a los artlculos
74 a77.

2. El comprador no perdera el derecho a exigir la indemnizacion de los
dafios y perjuicios aunque ejercite cualquier otra accién conforme a su derecho.

3. Cuando e! comprador ejercite una accién por incumplimiento de! contrato,
el juez o el Arbitro no podran conceder al vendedor ningtin plazo de gracia.



Artfculo 46

1. El comprador podrd exigir de! vendedor el cumplimiento de sus
obligaciones, a menos que haya ejercitado un derecho o accion incompatible con
esa exigencia,

2. Silas mer‘caderias no fueren conformes al contrato, el comprador podra
exigir la entrega de otras mercaderfas en sustitucion de aquéilas sdlo si la falta de
conformidad constituye un incumplimiento esencial del contrato y la peticidn de
sustitucién de las mercaderias se formula al hacer la comunicacion a que se reflere
el artfculo 39 o dentro de un plazo razonable a partir de ese momento.

3. Si las mercaderias no fueren conformes al contrato, el comprador podra
exigir al vendedor que las repare para subsanar la falta de conformidad, a menos
que esto no sea razonable habida cuenta de todas las circunstancias. La peticion
de que se reparen las mercaderias deberd formuiarse al hacer la comunicacion a
que se refiere €l articuio 39 o dentro de un plazo razonable a partir de ese
momento.

Articulo 47

1. El comprador podra figar un plazo suplementario de duracién razonable
para el cumplimiento por el vendedor de ias obligaciones que le incumban.

2. El comprador, a menos que haya recibido a comunicacién del vendedor
de que no cumplird lo que le incumbe en el plazo fijado conforme al parrato
precedente, no podrd, durante ese plazo, ejercitar accién alguna por
incumplimiento del contrato. Sin embargo, el comprador no perdera por ello el
derecho a exigir la indemnizacién de los dafios y perjuicios por demora en el
cumplimiento.



Articulo 48

1. Sin perjuicio de lo dispuesto en el articulo 49, el vendedor podra, incluso
después de la fecha de entrega, subsanar a su propia costa tado incumplimiento
de sus obligaciones, si puede hacerlo sin una demora excesiva y sin causar al
comprador inconvenientes excesivos o incertidumbre en cuanto al reembolso por
el vendedor de los gastos anticipados por el comprador. No obstante, el comprador
conservarad el derecho a exigir la indemnizacién de los dafios y perjuicios
conforme a la presente Convencién.

2. Si el vendedor pide al comprador que le haga saber si acepta el
cumplimiento y el comprader no atiende la peticién en un plazo razonable el
vendedor podrd cumplir sus obligaciones en el plazo indicado en su peticion. El
comprador no podra, antes del vencimiento de ese plazo, efercitar ninglin derecho
o accién incompatible con el cumplimiento por el vendedor de las obligaciones
que le incumban.

3. Cuando el vendedor comunique que cumplird sus obligaciones en un
plazo determinado, se presumira que pide al comprador que le haga saber su
decisién coniorme al parrafo precedente.

4. L.a peticién o comunicacién hecha por el vendedor conforme al parrafo 2 o
al parrafo 3 de este articulo no surtird efecto a menos que sea recibida por el
comprador.

Artlculo 49

1. El comprador podra declarar resuelto el contrato:

a) si el incumplimiento por el vendedor de cualquiera de la obligaciones que
le incumban conforme al contrato o a la presente Convencién constituye un
incumplimiento esencial del contrato; o



b) en caso de falta de entrega, si el vendedor no entrega las mercaderfas
dentro del plazo suplementario fijado por el comprador contorme al parrafo 1 del
artfculo 47 o si declara que no efectuara la entrega dentro de! plazo asl fijado.

2. No obstante, en los casos en que el vendedor haya entregado las
mercaderlas, el comprador perderd el derecho a declarar resuelto el contrato si no
lo hace:

a) en caso de entrega tardla, dentro de un plazo razonable después de que
haya tenido conocimiento de que se ha efectuado la entrega;

b) en caso de! incumplimiento distinto de la entrega tardia, dentro de un
plazo razonatle:

i) después de que haya tenido o debiera haber tenido conocimiento del
incumplimiento;

i) después del vencimiento de plazo suplementario fijado por el comprador
conforme al parrafo 1 del articulo 47, o después de que el vendedor haya
declarado que no cumplird sus obligaciones dentro de ese plazo suplementario; o

iii) después del vencimiento del plazo suplementario indicado por el
vendedor conforme al parrafo 2 del articulo 48, o después de que el comprador
haya declarado que no aceptara el cumplimiento.

Articulo 50

Si las mercaderfas no fueren conformes al contrato, hayase pagado o no el
precio, el comprador podra rebajar el precio proporcionalmente a la diferencia
existente entre el valor que ias mercaderias efectivamente entregadas tenfan en el
momento de la entrega y el valor.que habrian tenido en ese momento mercaderfas
conformes ai contrato. Sin embargo, el comprador no podra rebajar el precio si el



vendedor subsana cualquier incgumplimiento de sus obligaciones conformes al
articulo 37 o al articulo 48 o si el comprador se niega a aceptar el cumplimiento por
el vendedor conforme a esos articulos.

Articulo 51
1. Si el vendedor solo entrega una parte de las mercaderias o si sélo una
parte de las mercaderias entregadas es conforme al contrato, se aplicaran los
articulos 46 a 50 respecto de la parte que falte o que no sea conforme.
2. El comprador podréa declarar la resolucidn del contrato en su totalidad
sOlo si la entrega parcial o no conforme al contrato constituye un incumplimiento
esencial de éste.

Articulo 52

1. Si el vendedor entrega las mercaderias antes de la fecha fijada, el
comprador podra aceptar o rehusar su recepcién.

2. Si ol vendedor entrega una cantidad de mercaderia mayor que la
expresada en el contrato, el comprador podra aceptar o rehusar el recibo de la
cantidad excedente. Si el comprador acepta la recepcion de |a totalidad o de parte
de 1a cantidad excedente, deberd pagarla al precio del contrato.

CAPITULO 11l. OBLIGACIONES DEL COMPRADOR

Articulo 53

El comprador debera pagar el precio de las mercaderfas y recibirlas en las
condiciones establecidas en el contrato y en la presente Convencién,



SECCION . PAGO DEL PRECIO
Articulo 54

La obligacién del comprador de pagar el precio comprende la de adoptar las
medidas y cumplir los requisitos fijados por el contrato o por las leyes o los
reglamentos pertinentes para que sea posible el pago.

Articulo 55

Cuando el contrato haya sido vélidamente celebrado pero en él ni expresan
tacitamente se haya sefialado el precio o estipulado un medio para determinarlo,
se considerard, salvo indicacién en contrato, que las partes han hecho referencia
implicitamente al precio generalmente cobrado en el momento de la celebracion
del contrato por tales mercaderias, vendidas en circunstancias semejantes, en el
trafico mercantil de que se trate,

Articulo 56

Cuando el precio se sefiale en funcién del peso de las mercaderfas, sera el
peso neto, en caso de duda, el que determine dicho precio.

Articuio 57

1. Ei comprador, si-no estuviere obligado a pagar el precio en otro lugar
determinado, debera pagario al vendedor:
a) en el establecimiento de! vendedor; o

b) si el pago debe hacerse contra entrega de las mercaderfas o de
documentos, en el lugar en que se efectie la entrega.

2. El vendedor debera soportar todo aumento de los gastos relativos al pago
ocasional por un cambio de su estabiecimiento acaecido después de la -
celebracidn del contrato.



Artfculo 58

1. El comprador, si no estuviere obligado a pagar el precio en otro momento
determinado, debera pagario cuando el vendedor ponga a su disposicién las
mercaderias o los correspondientes documentos representativos conforme al
contrato y a la presente Convencidn. Ei vendedor podra hacer del pago una
condicion para la entrega de las mercaderfas o los documentos,

2. 8i el contrato implica el transporte de las mercader(as, el vendedor podra
expedirlas estableciendo que !as mercaderfas o los correspondientes documentos
representativos no se pondran en poder del comprador mds que contra ef pago del
precio.

3. El comprador no estar4 obligado a pagar el precio mientras no haya
fenido fa posibllidad de examinar las mercaderias, a menos que las modalidades
de entrega o0 de pago pactadas por las partes sean incompatibles con esa
posibilidad.

Articulo 39

El comprador deberd pagar el precio en la fecha fijada o que pueda
determinarse con arreglo al contrato y a la presente Convencidn, sin necesidad de
requerimiento ni de ninguna otra formalidad por parte del vendedor.

SECCION Hi. RECEPCION.

Articulo 60
La obligacién del comprador de proceder a la recepcidn consiste;
a) en realizar todos los actos que razonablemente quepa esperar de & para

que el vendedor pueda efectuar la entrega; vy

b) en hacer cargo de las mercaderfas.



SECCION HI. DERECHOS Y ACCIONES EN CASO DE INCUMPLIMIENTO DEL CONTRATO POR EL
COMPRADOR

Articulo 61
1. Si el comprador no cumple cualquiera de las obligaciones que le
incumben conforme al contrato o a la presente Convencion, el vendedor podra:

a) ejercer los derechos establecidos en los articulos 62 y 65;

b) exigir 1a indemnizacién de los dafios y perjuicios conforme a los articulos
74 a77.

2. El vendedor no perdera el derecho a exigir la indemnizacion de los dafio
y perjuicios aunque ejercite cualquier otra accion conforme a su derecho.

3. Cuando el vendedor ejercite una accién por incumplimiento del contrato,
el juez o el &rbitro no podran conceder al comprador hingln plazo de gracia.

Artfcuio 62
El vendedor podra exigir del comprador que pague el precio, que reciba las
mercaderias o que cumpla las demas obligaciones que le incumban, a menos que
el vendedor haya ejercitado un derecho o accién incompatible con esa exigencia.

Articulo 63

1. E! vendedor podra fijar un plazo suplementario de duracién razonable
para el cumplimiento por el comprador de las obligaciones que le incumban.

2. El vendedor, a menos que haya recibido comunicacion del comprador de
que no cumplir o que le incumbe en el plazo fijado conforme al parrafo



precedente, no podra, durante eses plazo, ejercitar accién alguna por
incumplimiento del contrato. Sin embargo, el vendedor no perdera por ello el
derecho que pueda tener a exigir la indemnizacién de los dafios y perjuicios por
demora en el cumplimiento.

Articulo 64
1. El vendedor podrd declarar resuelto el contrato:

a) si el incumplimiento por el comprador de cualquiera de las obligaciones
que le incumban conforme al contrato o a la presente Convencién constituye un
incumplimiento esencial del contrato; o

b) si el comprador no cumple su obligacién de pagar el precio o no recibe
las mercaderfas dentro del plazo suplementario fijado por el vendedor conforme at
parrafo 1 del articulo 63, o si declara que no lo hard dentro del plazo asi fijado.

2, No obstante, en los casos en que el comprador haya pagado el precio el
vendedor perdera el derecho a declarar resuelto el contrato si no lo hace:

a) en caso de cumpiimiento tardio por el comprador, antes de que el
vendedor tenga conocimiento de que se ha efectuado el cumplimiento; o

b) en caso de incumplimiento distinto del cumplimiento tardfo por el
comprador, dentro de un plazo razonable;

i} después gue el vendedor haya tenido o debiera haber tenido
conocimiento del incumplimiento; o

i) después del vencimiento de plazo suplementario fijado por el deudor
conforme al pérrafo 1 del articulo 63, o después de que el comprador haya
declarado que no cumplira sus obligaciones dentro de ese plazo suplementario.



Artfculo 65

1. Si conforme al contrato correspondiere al comprador especificar fa forma,
las dimensiones u otras caracteristica de las mercader(as y el comprador no hiciere
tal especificacion en la fecha convenida o en un plazo razonable después de
haber recibide un requerimiento del vendedor, éste podra, sin perjuicio de
cualesquiera otros derechos que le correspondan, hacer la especificacién éi
mismo de acuerdo con las necesidades del comprador que le sean conocidas.

2. El vendedor, si hiciere la especificacion él mismo, deberd informar de sus
detalles al comprador y fijar un plazo razonable para que éste pueda hacer una
especificacion diferente. Si, después de recibir esa comunicacion, el comprador no
hiciere uso de esta posibilidad dentro del plazo asi fijado, la especificacion hecha
por el vendedor tendra fuerza vinculante.

CAPITULO IV. TRANSMISION DE RIESGO
Artlculo 66

La pérdida o el deterioro de las mercaderfas sobrevenidos después de la
transmision del riesgo al comprador no liberardn a éste de su obligacidn de pagar
el precio, a menos que se deban a un acto u omisién del vendedor.

Articulo 67

1. Cuando el contrato de compraventa implique el transporte de las
mercaderias y el vendedor no esté obligado a entregarlas en un lugar
determinado, el riesgo se transmitird al comprador en el momento en que las
mercaderfas se pongan en poder del primer porteador para que las trasiade al
comprador conforme al contrato de compraventa. Cuando el vendedor esté
obligado a poner las mercaderfas en poder de un porteador en un lugar
determinado, el riesgo no se transmitira al comprador hasta que las mercaderias
se pongan en poder del porteador en ese lugar. El hecho de que el vendedor esté
autorizado a retener los documentos representativos de las mercaderfas no
afectara a la transmision del riesgo.



2. Sin embargo, el riesgo no se transmitira al comprador hasta que las
mercaderfas estén claramente identificadas a las efectos del contrato mediante
sefiales en ellas, mediante los documentos de expedicién, mediante comunicacién
enviada al comprador o de otro modo.

Articulo 68

El riesgo respecto de las mercaderias vendidas en transito se transmitira al
comprador desde el momento de las celebracién del contrato. No obstante, si asi
resultare de las circunstancias, el riesgo serd asumido por el comprador desde el
momento en que las mercaderias se hayan puesto en poder de porteador que
haya expedido los documentos acreditativos del transporte. Sin embargo, si en el
momento de la celebracién de! contrato de compraventa el vendedor tuviera o
debiera haber tenido conocimiento de que las mercaderias habfan sufrido pérdida
o deterioro y no lo hubiera revelado al comprador, el riesgo de la pérdida o
deterioro sera de cuenta del vendedor.

Articulo 69

1. En los casos no comprendidos en los articulos 67 y 68, el riesgo se
transmitira al comprador cuando éste se haga cargo de las mercaderfas o, sino lo
hace a su debido tiempo, desde el momento en que las mercaderias se pongan a
su disposicién e incurra en incumplimiento del contrato al rehusar su recepcion.

2. No obstante, si el comprador estuviere obligado a hacerse cargo de las
mercaderias en un lugar distinto de un establecimiento del vendedor, el riesgo se
transmitira cuando deba efectuarse la entrega y el comprador tenga conocimiento
de que las mercaderfas estan a su disposicién en ese lugar.

3. Si el contrato versa sobre mercaderfas aun sin identificar, no se
considerard que las mercaderias se han puesto a disposicion del comprador hasta
que estén claramente identificadas a los efectos del contrato.



Artfculo 70

Si el vendedor ha incurrido en incumplimiento esencial de!l contrato las
disposiciones de los articulos 67, 68 y 69 no afectaran a los derechos y acciones
de que disponga el comprador como consecuencia del incumplimiento.

CAPITULO V. DISPOSICIONES COMUNES A LAS OBLIGACIONES
DEL VENDEDOR Y DEL COMPRADOR

SECCION 1. INCUMPLIMIENTO PREVISIBLE Y CONTRATOS
CON ENTREGAS SUCESIVAS

Artfculo 71

1. Cualquiera de las partes podra diferir el cumplimiento de sus obligaciones
si, después de la celebracién del contrato, resulta manifiesto que la otra parte no
cumplird una parte sustancial de sus obligaciones a causa de:

a) un grave menoscabo de su capacidad para cumplirlas o de su solvencia
o0,

b) su comportamiento al disponerse a cumplir o al cumplir el contrato.

2. El vendedor, si ya hubiere expedido las mercaderias antes de que
resulten evidentes los motivos a que se refiere el parrafo precedente, podra
oponerse a que las mercaderias se pongan en poder del comprador, aun cuando
éste sea tenedor de un documento que le permita obtenerlas. Este pdrrafo
concierne sdlo a los derechos respectivos del comprador y del vendedor sobre las
mercaderias.

3. La parte que difiere el cumplimiento de lo que le incumbe, antes o
después de la expedicion de las mercaderias, debera comunicario
inmediatamente a la otra parte y debera proceder al cumplimiento si esa otra parte
de seguridades suficientes de que cumplird sus obligaciones.



Artlculo 72

1. Si antes de la techa de cumplimiento fuere patente que una de las partes
incurrira en incumplimiento esencial del contrato, la otra parte podra declararlo
resuelto.

2. Si hubiere tiempo para ello, la parte que tuviere la intencion de declarar el
contrato debera comunicarlo con atelacidn razonable a la otra parte para que ésta
pueda dar seguridades suticientes de que cumplira sus obligaciones

3. Los requisitos del parrafo precedente no se aplicaran si la otra parte
hubiere declarado que no cumplird sus obligaciones.

Articulo 73

1. En los contratos que estipulen entregas sucesivas de mercaderias, si e!
incumplimiento por una de las partes de cualquiera de sus obligaciones relativas a
cualquiera de las entregas constituye un incumplimiento esenclal del contrato en
relacion con esa entrega, la otra parte podrd declarar resuelio el contrato en lo que
respecta a esa entrega.

2. Si el incumplimiento por una de las partes de cualquiera de sus
obligaciones relativas a cualquiera de las entregas da a'la otra parte fundados
motivos para inferir que se producira un incumplimiento esencial del contrato en
relacién con futuras entregas, esa otra parte podra declarar resuelto el contrato
para el futuro, siempre que lo haga dentro de un plazo razonable.

3. El comprador que declare resuello el contrato respecto de cualquier
entrega podrd, al mismo tiempo, declarario resuello respecto de entregas ya
efectuadas o de futuras entregas si, por razon de su Interdependencia, tales
entregas no pudieren destinarse al uso previsto por las partes en el momento de la
celebracion del contrato.



SECCION II. INDEMNIZAGION POR DAROS Y PERJUICIOS
Articulo 74

La indemnizacion de dafos y perjuicios por el incumplimiento del contrato
en que haya incurrido una de las partes comprendera el valor de la pérdida sufrida
y el de ia ganancia defada de obtener por la otra parte como consecuencia del
incumplimiento. Esa indemnizacién no podra exceder de la pérdida que la parte
que haya incurrido en incumplimiento hubiera previsto o debiera haber previsto en
el momento de la celebracion del contrato,tomando en consideracion los hechos
de de que tuvo o debidé haber tenido conocimiento en es momento, como
consecuencia posible de! incumplimiento dei contrato.

Articuio 75

Si se resuelve el contrato y si, de manera razonable y dentro de un plazo
razonable después de la resolucién, el comprador procede a una compra de
reemplazo o el vendedor a una venta de reemplazo, la parte que exija la
indemnizacion podrd obtener la diferencia entre el precio del contrato y el precio
estipulado en la operacién de reemplazo, asl como cualesquiera otros dafios y
perjuicios exigibles conforme al arliculo 74,

Articulo 76

1. Si se resuelve el contrato y existe un precio corriente de las mercader(as,
la parte que exija la indemnizacién podra obtener, si no ha procedido a una
compra de reemplazo o una venta de reemplazo conforme al articulo 75, la
diferencia entre el precio sefialado en el contrato y el precio corriente en el
momento de la resolucidn, asf como cualesquiera otros dafios y perjuicios
exigibles conforme al articulo 74. No obstante, si la parte que exija la
indemnizacién ha resuelto el contrato después de haberse hecho cargo de las
mercaderias, se aplicara el precio corriente en el momento en que se haya hecho
cargo de ellas en vez del precio corriente en el momento de Ia resolucion.



2. A los efectos del parrafo precedente, el precio corriente es el del lugar en
que debiera haberse efectuado la entrega de las mercaderfas o, si no hubiere
preclo corriente en ese lugar, el precio en otra plaza que pueda razonablemente
sustituir ese lugar, habida cuenta de las diferencias de costo del transporte de las
mercaderfas.

Articulo 77

La parte que invoque el incumplimiento del contrato debera adoptar las
medidas que sean razonables, atendidas las circunstancias, para reducir la
pérdida, incluido el lucro cesante, resultante de! incumplimiento. Si no adopta tales
medidas, |a otra parte podra pedir que se reduzca la indemnizacién de los dafos y
perjuicios en 1a cuantia en que debia haberse reducido la pérdida.

SECCION (lI. INTERESES
Artfculo 78

Si una parte no paga el precio o cualquier otra suma adeudada, la otra parie
tendra derecho a percibir los intereses correspondientes, sin perjuicio de toda
accién de indemnizacion de los dafios y perjuicios exigibles conforme al artlculo
74,

SECCION IV, EXONERACION
Articulo 79

1. Una parte no sera responsable de la falta de cumplimiento de cualquiera
de sus obligaciones si prueba que esa faita de cumplimiento se debe a un
impedimento ajeno a su voluntad y si no cabfa razonablemente esperar que
tuviese en cuenta el impedimento en el momento de la celebracion del contrato,
que lo evitase 0 superase o que evitase o superase sus consecuencias.



2. Si la falta de cumplimiento de una de las partes se debe a la falta de
cumplimiento de un tercero al que haya encargado la ejecucion total o parcial del
contrato, esa parte s6lo quedara exonerada de responsabilidad:

a) si esta exonerada conforme al parrafo precedente, y

b) si el tercero encargado de la ejecucién también estarla exonerado en el
caso de que se le aplicaran las disposiciones de ese pdrrafo.

3. La exoneracion prevista en este articulo surtird efecto mientras dure el
impedimento.

4. La parte que no haya cumplido sus obligaciones debera comunicar a la
otra parte el impedimento y sus efectos sobre su capacidad para cumplirlas. Si ta
otra parte no recibiera la comunicacién dentro de un plazo razonable después de
que la parte que no haya cumplido tuviera o debiera haber tenido conocimiento del
impedimento, esta Ultima parte ser4 responsable de los dafios y perjuicios
causados por esa falta de recepcion.

5. Nada de lo dispuesto en este articulo impedird a una u otra de las partes
ejercer cualquier derecho distinto del derecho a exigir la indemnizacién de los
dafios y perjuicios conforme a la presente Convencion.

Articulo 80

Una parte no podré invocar el incumplimiento de la otra en medida en que
tal incumpiimiento haya sido causado por accién u omision de aquélia.

SECCION V. EFECTOS DE LA RESOLUCION
Articulo 81

1. La resolucidn del contrato liberard a las dos partes de sus obligaciones,



salvo la indemnizacion de dafios y perjuicios que pueda ser debida. La resolucién
no afectard a las estipulaciones del contrato relativas a la solucidn de
controversias ni a ninguna otra estipulacion del contrato que regule los derechos y
obligaciones de las partes en caso de resolucién.

2. La parte que haya cumplido total o parcialmente el contrato podra
reclamar de la otra parte la restitucion de lo que haya suministrade o pagado
conforme al contrato. Si las dos partes estan obligadas a restituir, la restitucion
debera realizarse simultaneamente.

Articulo 82

1. El comprador perdera el derecho a declarar resuelto el contrato 0 a exigir
al vendedor la entrega de otras mercader(as en sustitucion de las recibidas cuando
le sea imposible restituir &stas en un estado sustancialmente idéntico a aguel en
que las hubiera recibido.

2. Ei parrafo precedente no se aplicara:

a) st la imposibilidad de restituir las mercaderfas o de restituirlas en un
estado sustancialmente idéntico a aquel en que las hubiera recibido no fuere
imputable a un acto u omisién de éste;

b) si las mercaderias o una parte de ellas hubieren perecido o se hubieren
detericrado como consecuencia del examen prescrito en el artfculo 38; o

¢} si el comprador, antes de que descubriera o debiera haber descubierto la
falta de conformidad hubiere vendido las mercaderias o una parte de ellas en el
curso normal de sus negocios o las hubiere consumido o transformado conforme a
un uso normal.



Articulo 83

El comprador que haya perdido el derecho a declarar resuelto el contrato o
a exigir del vendedor la entrega de otras mercaderias en sustitucion de las
recibidas, conforme al articulo 82, conservard todos los demas derechos y
acciones que le correspondan conforme al contrato y a la presente Convencidn.

Artfculo 84

1. El vendedor, si estuviere obligado a restituir el precio, deberad abonar
también los intereses correspondientes, a partir de la fecha en que se haya
efectuado el pago.

2. El comprador debera abonar al vendedor el importe de todos los
beneficios que haya obtenido de las mercaderias o de una parte de ellas:
a) cuando deba restituir las mercaderfas o una parte de ellas; o

b) cuando le sea imposible restituir la totalidad o una parte de las
mercaderias en un estado sustancialmente idéntico a aquel en que las hubiera
recibido, pero haya declarado resuelto e! contrato 0 haya exigido del vendedor la
entrega de otras mercancias en sustitucion de las recibidas.

SECCION VI. CONSERVACION DE LAS MERCADERIAS
Articulo 85

Si el comprador se demora en la recepcién de las mercader{as o, cuando e!
pago del precio y la entrega de las mercaderlas deban hecerse simultdneamente,
no paga el precio, el vendedor, si estd en posesion de las mercaderias o tiene de
otro modo poder de disposicidn sobre ellas, deberd adoptar las medidas que sean
razonables, atendidas las circunstancias, para su conservacién. E! vendedor
tendrd derecho a retener las mercaderias hasta que haya obtenido del comprador
el reemboiso de los gastos razonables que haya realizado.



Articulo 86

1. El comprador, si ha recibido las mercaderias y tiene la intencién de
ejercer cualquier derecho a rechazarlas que le corresponda conforme al contrato o
a la presente Convencion, deberd adoptar las medidas que sean razonables,
atendidas las circunstancias. para su conservacion. El comprador tendra derecho a
retener las mercaderfas hasta que haya obtenido del vendedor el reembolso de los
gastos razonables que haya realizado.

2. Si las mercaderias expedidas al comprador han sido puestas a
disposicion de éste en el lugar de destino y el comprador ejerce el derecho a
rechazarlas, deberd tomar posesion de ellas por cuenta del vendedor, siempre que
ello pueda hacerse sin pago del precio sin inconveniente ni gastos excesivos. Esta
disposicién no se aplicard cuando el vendedor o una persona facultada para
hecerse cargo de las mercaderias por cuenta de aqué! esté presente en el lugar de
destino. Si el comprador toma posesién de las mercaderias conforme a este
pérrafo, sus derechos y obligaciones se regiran por el parrafo precedente.

Artlculo 87

La parte que esté obligada a adoptar medidas para la conservacién de ias
mercaderfas podra depositarlas en los almacenes de un tercero a expensas de la
otra parte, siempre que l0s gastos resultantes no sean excesivos.

Artlculo 88

1. La parte que esté obligada a conservar las mercaderfas conforme a los
articulos 85 y 86 podra venderlas por cualquier medio apropiado si la otra parte se
ha demorado excesivamente en tomar posesion de ellas, en aceptar su devolucién
o0 en pagar el precio o los gastos de su conservacion, siempre que comunique con
antelacion razonable a esa otra parte su intencién de vender,

2. Si las mercaderfas estén expuestas a deterioro rapido o si su conserva-



cién, entrafia gastos excesivos, la parte que esté obligada a conservarlas conforme
a los articulos 85 u 86 debera adoptar medidas razonables para venderlas. En la
medida de lo posible deberd comunicar a la otra parte su intencién de vender.

3. La parte que venda las mercaderias tendrd derecho a retener del
producto de la venta una suma igual a los gastos razonables de su conservacién y
venta. Esa parte debera abonar el saldo a la otra parte.

Parte iV
DISPOSICIONES FINALES

Articulo 89

El secretario General de las Naciones Unidas queda designado depositario
de la presente Convencion.

Articulo 90

La presente Convencién no prevalecerd sobre ninglin acuerdo internacional
ya celebrado o que se celebre que contenga disposiciones relativas a las materias
que se rigen por 1a presente Convencion, siempre que las partes tengan sus
establecimientos en Estados partes en ese acuerdo.

Articuio 91

1. La presente Convencion estara abierta a la firma en la sesién de clausura
de la conferencia sobre los Contratos de Compraventa internacional de
Mercaderias y permanecera abierta a la tirma de todos los Estados en la Sede de
las Naciones Unidas, Nueva York, hasta et 30 de septiembre de 1981,

2. La presente Convencién estard sujeta a ratificacion, aceptacion o
aprobacién por los Estados signatarios.



3. La presente Convencion estard abierta a la adhesion de todos los
Estados que no sean Estados signatarios desde la fecha en que quede abierta ala
firma.

4. Los instrumentos de ratificacion, aceptacion, aprobacién y adhesion se
depositaran en poder def Secretario General de las Naciones Unidas

Antfculo 92

1. Todo Estado contratante podra declarar en el momento de la firma, la
ratificacién , aceptacién, la aprobacion o la adhesién que no quedara obligado por
la Parte |l de la presenta Convencion o que no quedara obligado por ia Parte Ill de
la presente Convencion.

2. Todo Estado contratante que haga una declaracién conforme al parrafo
precedente respecto de la Parte I} o de la Parte !l de la presente Convencién no
serd considerado Estado contratante a los efectos del parrato 1 del artfculo 1 de la
prasente Convencion respecto de las materias que se rijan por la Parte a la que se
aplique la declaracién.

Articulo 93

1. Todo Estado contratante integrado por dos o més unidades territoriales en
las que, con arreglo a su constitucion, sean aplicables distintos sistemas juridicos
en relacién con las materlas objeto de la presente Convencién, podra declarar en
el momento de fa firma, la ratificacion, la aceptacion, 1a aprobacién o la adhesion
que la presente Convencién se aplicara a todas sus unidades territoriales o sdlo a
una o varias de ellas y podrd modificar en cualquier momento su declaracién
mediante otra declaracion.

2. Esas declaraciones serén notificadas al depositarlo y en ellas se hara
constar expresamente a qué unidades territoriales se aplica la Convencién,



3. 8i, en virtlud de una declaracion hecha conforme a este articulo, fa
presente Convencién se aplica a una o varias de las unidades territoriales de un
Estado contratante, pero no a todas ellas, y si el establecimiento de una de las
partes estd situado en ese Estado, se considerara que, a los efectos de ta presente
Convencion, ese establecimiento no estd en un Estado contratante, a menos que
se encuentre en una unidad territorial a la que se aplique la Convencién.

4. Si el Estado Contratante no hace ninguna declaracién conforme al parrafo
1 de este articulo, la Convencién se aplicara a todas las unidades territoriales de
ese Estado.

Articulo 94

1. Dos o mas Estados contratantes que, en las materias que se rigen por la
presente Convencion, tengan normas juridicas idénticas o similaras podran
declarar, en cualguier momento, que la Convencién no se aplicara a los contratos
de compraventa ni a su formacién cuando las parte tengan sus establecimientos
en esos Estados. Tales declaraciones podran hacerse conjuntamente o mediante
declaraciones unilaterales reciprocas.

2. Todo Estado contratante que, en las materias que se rigen por la presente
Convencidn, tenga normas juridicas idénticas o similares a las de uno o varios
Estados no contratantes podra declarar, en cualguier momento, que la Convencidén
no se aplicaré a los contratos de compraventa ni a su formacién cuando las partes
tengan sus establecimientos en esos Estados.

3. Siun Estado respecto del cual se haya hecho una declaracién conforme
al parrafo precedente flega a ser ulteriormente Estado contratante, 1a declaracion
surtird los efectos de una declaracién hecha con arreglo al parrafo 1 desde la
fecha en que ia Convencion entre en vigor respecto del nuevo Estado contratante,
slempre que el nuevo Estado contratante suscriba esa declaracién o haga una
declaracion unilateral de cardcter recipraco.



Artfculo 95

Todo Estado podra declarar en el momento del depdsito de su instrumento
de ratificacion, aceptacion, aprobacion o adhesion que no quedara obligado por el
apartado b) del parrafo 1 de la presente Convencién.

Articulo 96

El Estado contratante cuya legislacidn exija que los contratos de
compraventa se celebren o se prueben por escrito podrda hacer en cualquier
momento una declaracion conforme al articulo 12 en el sentido de que cualquier
disposiciéon del articulo 11, del articulo 29 o de la parte il de la presente
Convencién que permita que la celebracidn, la modificacién o la extincién por
mutuo acuerdo del contrato de compraventa, o la oferta, la aceptacién o cualquier
otra manifestacion de intencién, se hagan por un procedimiento que no sea por
escrito no se aplicard en el caso de que cualquiera de las partes tenga su
establecimiento en ese Estado.

Articuio 97

1. Las declaraciones hechas conforme a la presente Convencion en el
momento de la firma estaran sujetas a confirmacion cuando se proceda a la
ratificacion, la aceptacion o la aprobacién.

2. Las declaraciones y las confirmaciones de declaraciones se hardn
constar por escrito y se notificaran formalmente al depositario.

3. Toda declaracion surtird efecto en el momento de la entrada en vigor de ia
presente Convencién respecto del Estado de que se trate. No obstante, toda
declaracién de la que el depositario reciba notificacion formal después de tal
entrada en vigor surlird efecto el primer dfa de! mes siguiente a la expiracién de un
plazo de seis meses contados desde la fecha en que haya sido recibida por el



depositario. Las declaraciones unilaterales recfprocas hechas conforme al artfculo
94 surtiran efecto el primer dla del mes siguiente a la expiracion de un plazo de
seis meses contados desde la fecha en que el depositario haya recibido !a dltima
declaracién.

4. Todo Estado que haga una declaracion conforme a la presente
Convencidn podrd retirarla en cualquier momento mediante notiticacién formal
hecha por escrito al depositario. Este retiro surtird efecto el primer dfa del mes
siguiente a la expiracion de un plazo de seis meses contados desde !a fecha en
que el depositario haya recibido la notificacion.

5. El retiro de una declaracién hecha conforme al articulo 94 hara ineficaz, a
partir de la fecha en que suria efecto el retiro, cualquier declaracion de caracter
reciproca hecha por otro Estado conforme a ese artfculo.

Artfculo 98

No se podran hacer mas reservas que las expresamente autorizadas por {a
presente Convencion.

Articulo 99

1. La presente Convencién entrara en vigor, sin perjuicio de lo dispuesto en
el parrafo 6 de este articulo, e! primer dfa del mes siguiente a la expiracion de un
plazo de doce meses contados desde la fecha en que haya sido depositado el
décimo instrumento de ratificacidn, aceptacion, aprobacién o adhesidn, incluido
todo instrumento que contenga una declaracién hecha conforme al articulo 92.

2. Cuando un Estado ratifique, acepte o apruebe la presente Convencién , o
se adhiera a ella, después de haber sido depositado el décimo instrumento de
ratificacion, aceptacion, aprobacién o adhesidn, la Convencion, salvo la parte



excluida, entrard en vigor respecto de ese Estado, sin perjuicio de lo dispuesto en
el parrafo 6 de este articulo, el primer dia del mes sigulente a la expiracién de un
plazo de doce meses contados desde la fecha en que haya depositado su
instrumento de ratificacion, aceptacién, aprobacidn o adhesién.

3. Todo Estado que ratifique, acepte o apruebe la presente Convencién, o se
adhiera a ella, y que sea parte en la Convencién relativa a una iey uniforme sobre
la formacién de contratos para la venta internacional de mercaderias hecha en La
Haya el 1° de julio de 1964 (Convencion de La Haya sobre la formacidn, de 1964)
o en ia Convencion relativa a una Ley uniforme sobre la venta internacional de
mercaderfas hecha el La Haya el 1° de julio de 1964 (Convencién de La Haya
sobre la venta de 1964), o en ambas Convenciones de La Haya sobre la venta (de
1964), la Convencion de La Haya sobre la formacién (de 1964) o ambas
Convenciones, mediante notificacién al efecto al Gobierno de los Paises Bajos.

4. Todo Estado parte en la Convencién de La Haya sobre la venta (de 1964)
que ratifique, acepte o apruebe la presente Convencién, o se adhiera a ella, y que
declare o haya declarado conforme al articulo 92 que no quedara obligado por la
Parte |l de la presente Convencién denunciara, en el momento de la ratificacién, la
aceptacion, la aprobacion o la adhesion a la Convencién de La Haya sobre la
venta (de 1964) mediante notiticacién al efecto al Gobierno de los Palses Bajos.

5. Todo Estado parte en la Convencién de La Haya sobre la formacion (de
1964) que ratifique, acepte o apruebe fa presente Convencidn, o se adhiera a ella,
y que declare o haya declarado conforme al articulo 92 que no quedara obligado
por la Parte 11l de la presente Convencién, denunciara en el momento de la
ratificacion la aceptacion, la aprobacién o la adhesién a la Convencién de La Haya
sobre la formacion (de 1964) mediante notificacion al efecto al Gobierno de los
Paises Bajos.

6. A los efectos de este articulo, las ratiticaciones, aceptaciones,
aprobaciones y adhesiones formuiadas respecto de la presente Convencién por



Estados partes en la Convencién de La Haya sobre la formacién (de 1964) o en la
Convencién de La Haya sobre la venta (de 1964) no surtirdn efecto hasta que las
denuncias que esos Estados deban hacer en su caso, respecto de estas dos
dltimas Convenciones haya surtido a su vez efecto. E! depositario de la presente
Convencidn consultard con el Gobierno de los Paises Bajos, como depositario de
las Convenciones de 1964, a fin de lograr la necesaria coordinacién a este
respecto.

Artfculo 100

1. La presente Convenci6n se aplicara a la formacién de! contrato sélo
cuando la propuesta de celebracién del contrato se haga en la fecha de entrada en
vigor de la Convencion respecto de los Estados contratantes a que se refiere el
apartado a) del parrafo 1 del artfculo 1, o respecto del Estado contratante a que se
refiere el apartado b) del parralo 1 de articulo 1, o después de esa fecha.

2. La presente Convencién se aplicard sblo a los contratos celebrados en la
techa de entrada en vigor de la presente Convencidn respecto de los Estados
confratantes a que se refiere el apartado a) del parrafo 1 del articulo 1, o respecto
del Estado contratante a que se refiere el apartado b) del parrafo 1 del articulo 1, 0
después de esa fecha.

Articulo 101

1. Todo Estado contratante podra denunciar la presente Convencién, o su
Parte 1l o su Parte |I!, mediante notificacion formal hecha por escrito al depositario.

2. La denuncia surtird efecto el primer dia del mes siguiente a la expiracion
de un plazo de doce meses contados desde la techa en que la notificacién haya
sido recibida por el depositario. Cuando en la notificacién se establezca un plazo
mas largo para que ia denuncia surta efecto, la denuncia surtird efecto a la
expiracién de ese plazo, contado desde la fecha en que Ila notificacién haya sido
recibida por el depositario.



Hecha en Viena, el dia once de abril de mil novecientos ochenta, en un solo
original, cuyos textos en drabe, chino, espaiiol, francés, inglés y ruso son
igualmente auténticos.

En testimonio de 1o cual, los plenipotenciarios infrascriptos, debidamente
autorizados por sus respectivos Gobiernos, han firmado la presente Convencion.
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