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OBJETIVO GENERAL 

Analizar el surgimiento, evaluci6n y naturaleza jurídica del "Con­

trato de Factoring", dada la necesidad de utilizar otros medios flnan--­

cieros para satisfacer las necesidades econ6micas de la empresa moderna. 

El contrato de Factoring es muy importante para el desarrollo eco­

n6mico de nuestra pa!s, por lo cuál, ya ha sido legislado, en la Ley 

Bancaria, ubicándolo dentro de los Organismos Auxiliares de Crédito. 

Este contrato ha evolucionado hasta desarrollar esquemas de opera­

ci6n más apropiados para los diferentes tipos de empresas que conforman 

nuestra economía. Es cada vez más ágil, flexible y altamente competitivo 

econérnicamente en relaci6n con otras fuentes alternativas de servicios -

financieras. 
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1 N T R o D u e e 1 o N 



1NmoouccroN 

El presente estudio trata de hacer un análisis del Contrato de Fa.E, 

torlng, comunmente conocido como Factoring o Factoraje, intentando ubi-­

car sus or!genes y llevar a cabo la interpretaci6n de su significado co­

mo actividad financiera y como una ooeua figura jurídica, miSlftél figura -

jur!dica que las propias necesidades financieras produjeron y que en .... 

nuestro pa{s, ~xico, se fue introduciendo primeramente como uso comer-­

cial, pretendi6ndose regular la actividad de Factoring con los diversos 

ordenamientos existentes en el sistema financiero y con la voluntad (cO!!, 

trato) de las partes en sus acuerdos, para, posteriormente, dada su im-­

portancla financiera dá la pauta para regularse por las autoridades pri­

mermtente con reglas generadas al respecto y, posteriormente, con una Ley 

especifica. De esta manera, reconocer que dicha figura pertenece al sis .. 

tema financiero como ll'l Organisi.o Auxiliar de Crédito. 

En tales condiciones• el presente estudio se dirige para llevar a 

cabo el análisis del Factoring. sin llegar a ser un estudio tan exhaus­

tivo como deberla ser, pu6s el ef1'JB'i'IO de este estudio es con la inten .... 

ción de realizar un análisis del Factoring y presentar las conuenienclas 

de su uso y apllcacl6n. atendiendo a las necesidades financieras actua-... 

les y que sirva este estudio cuando menos de una guia qua oriente sobre 

la reciente creación de la figura jurídica del Factoring en M6xico, sus 

origenes, uso, aplicación y conuenienclas. 
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1,1, EL FACmR 

El origen de la palabra Factoring la encontramos en la de Factor. 

cuyo si~iflcado etimológico es "EL QUE HACE" (Facio Facere). Además, -

es un vocablo de origen inlg6s que no tiene traducci6n al espai'fol y ~e 

en la actualidad se ha traducido cor.> Factoraje, que representa uia ac­

tividad ~ ofrece servicios profesionales y financieros especializ~dos. 

El significado de Factor en francés es "LE FACTElfl"s en portugués 

•FACTOR"; en alem&n "FAKTOR"; y, en italiano "IL FACCTORE". 

La figura jurídica del Factor no es una creación del Derecho moder .. 

no. Fue conocida por los romanos y corresponde en sus rasgos m&s substan .. 

ciales a la figura de "INSTITOR• que Ulplano define en los siguientes ..... 

t6minos: "Es factor el ~e se pone al frente de una tienda o despacho ... 

de cOlllpras o de ventas y le llamamos INSTITOR parque aplica su actividad 

al manejo y direcci6n del mismo comercio, in1portando poco que sea una .. 

tienda lo que regentee u otra negociaci6n cualquiera". ( 1 ) 

En el Derecho Italiano, se concibe al Factor en for.aa simi'lar a co­

oo lo hace nuestro C6digo de CDflBrcio en su articulo 309, en el que se ... 

define e~ "al agente comercial autorizado por la Br11Jresn, negociaci6n 

o comerciante ·para hacer COlapras, ventas y otros negocios, o para dlri-­

gir el establecimiento comercial, sien,.:>re a nombre y cuenta del cCJner-­

ciante o de la negociaci6n mercantil". 

En el Derecho Romano, cDllD ya mencionamos, al Factor se le denomi­

naba "INSTITOR" y el ejercicio de la responsabilidad que pudiera surgir 

derivado de las operaciones mercantiles por 61 realizadas se le denomina 

"ACC!ON INSTITORIA". 
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El Código Civil Italiano, en su articulo 2203, siguiendo a Ulpia­

no sei'lala que 11es INSTITOR aquel que es nombrado por el patr6n para la 

administraci6n de una empresa mercantil. En el antiguo derecho romano 

la acción institoria permitía reclamar del dueño de una negociación -­

mercantil, el cumplim~ento de las obligaciones contraídas por la per-­

sona que se habla encargado de administrarla". (2) 

En Francia, "al factor se le llama FACTEUR y se le concebía como 

un cartera o e las personas que actuaban con el carácter de los compr~ 

dores corresponsales, o bien, eran viajeros dispersos por el interior 

del país, realizaban trámites por cuenta de terceros, recogían y dis-­

tribuían mercancía, financiaban en mayor o menor grado al cliente, --­

mientras le pasaban la factura, pero como no sólo representaban a un -

cliente sino a ruchos clientes, consolidaban encargos, hacían muy bue­

nos pedidos a las fábricas y conseguían buenos precios". (3) 

En los Estados Unidos, los factores estaban concentrados en Nueva 

York, pero no se quedaron alli, empezaron a actuar como agentes de su 

clientela, diferencia esencial con los oochos distribuidores y camisi,2. 

nistas modernos que actuaban al revl!s, como representantes del provee­

dor frente a su clientela. l"lás tarde actuaban como mayoristas importa­

dores por su propia cuenta, empezando a encargar a maquiladores loca-­

les o a realizar en la misma factoría operaciones finales de transfor­

mación ligera: tei'Udo, planchad'o, corte, e~aque y, por último, susti­

tuyeron importaciones, encargando producci6n local para comerciarla. 

Esto sucedi6 en el ramo textil, pero también hubo factoraje zapatero, 

mueblara y ferretero. Lentamente la lntermediaci6n del factor fue des.!! 

pareciendo, primero como intermediaci6n física: el fabricante de tela 

surtía directamente a la fábrica de ropa, pero por cuenta y riesgo del 

factor, que autorizaba el crédito, le pagaba al fabricante en el momeu 

to de surtir y se quedaba con el problema de cobrar. (4) 

En nuestro país, el articulo 310 de la legislaci6n mercantil nos 

dice: "los Factores deberán tener la capacidad necesaria para obligarse 



y Poder o Autorización por escrito de la persona cuya cuenta hagan el 

tráfico". 

En el "Derecho moderno se hace la distincl6n tradicional de Auxi­

liares mercantiles dependientes o independientes. Dentro de éstos últl 
mas se considera a los Corredores Públicos titulados, los Corredores -

libres, los Agentes de Comercio, los Comisionistas, los Contadores pu­

blicas, dentro de los primeros (los dependientes) se incluyen a los -­

Factores, los Cent.adores privados, los dependientes propiamente dichos 

son aquellos que están subordinados a un comerciante, al cual prestan 

su servicio de modo exclusivo; mientras que los auxiliares lndependierr 

tes o auxiliares del comercio, no están suped.htados a ningún comercian 

te determinado y despliegan su actividad a favor de cualquiera que los 

solicite, siendo propiamente auxiliares de comercio en general y no de 

un comerciante en particular". (5) 

De la palabra Factor se deriva la palabra Factoring la que al ev.Q. 

lucionar pierde relación con la actividad originalmente desempei'1ada -­

por el Factor. 

En espafiol se ha venido usando la palabra Factoring para una ope­

ración que se considera novedosa. En particular como el Factoraje tex­

til ya cementado y que, en sus inicios, represent6 una actividad de -­

aaninistración de una elfllresa, la que se desarroll6 para convertirse .. 

en Factoraje bancario en Nueva York. la operación y su norrbre en ln--­

glés se han difundido como una novedad en otros paises, que no tenlan 

la tradici6n del Factoring o que no se transformaron en la mlsma direB_ 

~i6n; si h.Jblera sido as!, en el idioma respectivo se hubiera constru­

ido una palabra equivalente a Factorlng. (6) 

El diccionario Etlmal6gico Latino-Castellano, Castellano-Latino, 

atribuye al Factoring t11 origen hispánico; la palabra Feltoria, que -­

los ingleses t:omaron de Portugal en el siglo XVI, su uso fue calcado -



jel protugués, consistió en activar un deriva~o latente de la vieja -­

palabra Factor, que se usa en inglés como en esp.riol desde el siglo 

XV. (7) 

En español se ha hecho lo mismo al activar derivados latentes de 

la palabra Factor para convertirlo en Factoreo o mejor aún, reactivar 

la palabra Factoraje que se hermana bien con la palabra Corretaje y -­

que viene de la misma tradición mercantil, tiene el mismo origen etim.Q. 

• 16gico y similitud en su significado. Veamos en que se parecen deflni~!! 

do 1 las dos palabras como la hace la íleal Academia Española: (8) 

FACTOR: "Es el hace una cosa, entre comerciantes; Apoderado con -

mandato, más o menos extenso para traficar en nombre y cuenta del Po-­

der-dante, o para auxiliar en los negocios". Es~a última definición es 

la que se parece a la de CORREOOfl, pués éste es el que por oficia J.n-­

terviene en almonedas, ajustes, compra y wentas de cualquier género de 

cosas. Derivado de lo anterior podemos entender que su similitud estri 

ba en que tanto el FACTOR corro el CORREDOR actúan come auxiliares en -

la realización de negocias mercantiles. 

Ahora bien, así COIOO vulgarmente se conoce como Factoría un esta­

blecimiento Fabril, paraje u oficina donde reside el Factor y hace les 

negocias de comercio, podeMOs definir al FACTORING Can'IJ una aperaci6n 

de crédito, que no es efectuada s6lo por Factores, sino que la realiza 

una empresa constituida caoo l.llB Sociedad An6oima y por lo tanto no es 

dependiente de un ccxnerciante o auxiliar dependiente mercantil. 

El inicio de la actividad de Factoring éÚl no ha sido determinada 

con precisión. El origcn"del significado de dicha palabra y de la act! 

vidad que realiza U"1 Factor no se ajusta al concepto y función que ClJ!!!. 

ple en la actualidad. 

Siendo en la actualidad el Factoring uia organización auxiliar - .. 

de ::rédito, una Sociedad An6nima nercantll, sujetas 2 normas especiales 



de-(derecho pÚblico), Derecho Administrativo Mercart!.l, y conco:isiona-­

das o autorizadas por las autoridades hacen~arias, ¡::ara realizar una -

serie de actividades ~e coadyuven en la intermediaci6n del crédito, 

a.nque en particular no realizan en estricto sentido operaciones de -­

crédito. 



1~. APARICIDN DEL FACTDRING 

Según William Hlllyer Hurd 11 el inicio del Factorlng se ubica en -­

la cultura Neobabil6nica de los Caldeos y revestía la forma de un Comi­

sionista que, mediante el pago de una comisi6n, garantizaba a su comi-­

tente el pago de créditos". (9) 

Es muy dificil estimar cuándo y dónde nacen las operaciones de --­

compra de cartera, pero algunos historiadores estiman QJe fue probable­

mente hace 6DD ai1os en Babilonia (10) 

En Roma, 240 años antes de Cristo, se hacia un tipo de operación -

parecida al Factoring, tal y como lo conocemos en la actualidad. Raymond 

Rodger (11) nos dice que 11Blackwell Hall, propietario de una industria 

lanera en Londres, hacia 1397 empez6 a exportar los tejidos de lana en 

c~nsignaci6n para venderlos a otros comerciantes y exportadores, dando 

al productor un adelanto sobre la mercancía consignada, en los terr l to­

rios coloniales ingleses en Norteamérica, hacia el siglo XVII se utili­

zaba la expresi6n de Factor para designar a un agente que se ocupaba -­

de los intereses financieros J. ocales de lllO o varios negocios, cuya --­

oficina principal se encontraba en Inglaterra, convirtl~dosc en inte.[­

mediarios y agentes financieros al anticipar dinero sobre mercancles -­

recibidas y vendidas, y asum!an el riesgo en el supuesto de que no pu-­

dieran cubrir el irrporte de los productos vendidos". Es en Londres don­

de se considera generalmente como el lugar de nacimiento del Factor co­

mercial, insti tuci6n que desarroll6 un importante papel en la industria 

textil en los siglos subsecuentes. 
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La Doctrina establece el final del siglo XIU y principios del si­

glo XV como la época en la que nace la actividad del Factoring, conti­

nuando su auge con la e><plotacl6n y colonlzaci6n emprendida con los -­

descubrimientos de Espaf'ia, Francia, Portugal e Inglaterra. En ese fTQ-­

mento se desarrollaba el comercio y cuando los comerciantes expedían -

un número superior de mercaderías con destino a otras tierras. De esta 

manera, los comerciantes Londinenses, sobre todo en exportación, se 

convirtieron en cause de salida para la mayoría de los productos de t.Q. 

da Inglaterra. (12) 

En el siglo XVII, los industriales ingleses en su m;;:iyoria del ra­

mo textil, hacían esfuerzos considerables para ampliai: su mercado fue­

ra de los límites de la isla. 

A los inmigrantes de las colonias (pllgrims) se les conoce también 

como Factores (Factor del lat!n Facio, hacer, Facere el que hace). él! 

to es, como hacedores, entre los comerciantes. El término se aplicaba 

igualmente al Apoderado con Mandato más o menos extenso para traficar 

en nombre y cuenta del Poder-dante. El registro histórico más acucioso 

hace referencia a Inglaterra y a NOrteamérica. En América. los facto-­

res se encargaban de distribuir mercader!as y cobrarlas. Más edcletnte, 

la colonia se habla convertido en tan buen negocio. que el Factor en-­

viaba por adelantado ciertas cantidades de dinero al país de origen, -

para q.Je éste se mantuviera operando su planta y siguiera enviando me.!:. 

canelas. 

En esta época, se empieza a definir la función del Factoring COOlO 

aquella actividad q..ie se encarga de financiar a las empresas por medio 

de la venta de sus carteras. (13) 

Otros autores nos informan que los factores, en sus primeras manl 

fe9taclones adoptaban la forma de vendedores ambulantes que comercial!. 

zaban en otras regiones los productos manufacturados y negociantes de 
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zonas florescientes. Esto permitía un raquítico principio de especial.!.. 

zaci6n y fue utilizado por lo genet"al, por los grandes propietarios rQ. 

manos para la venta de sus productos. 

En el sigla XVIll, ya se establecen en Londres un sin número con­

siderado de Factores, gracias a la posici6n comercial de Inglaterra y 

a su importante producci6n textil, hace que se especialicen, surgiendo 

los "Cotton Factor11 , simples agentes sin ninguna responsabilidad flnau 

ciera. 

En 1870 crece el proceso de lndustrializaci6n de los Estadas Uni­

dos; se realizan mejoras en las comunicaciones y existe la favorable -

expansión de los textiles, lo cual motiv6 a los fabricantes a realizar 

sus ventas directamente a través de su propia red de distribuci6n, 

prescindiendo de los servicios del Factor. 

Como consecuem::ia a ésto, los factores sufrieron una importante -

transformación, ya que para adaptarse a esta nueva situación y obser-­

vando las dificultades financieras para cubrir las ventas, sobre todo 

a 'largo plazo.de los productores nacionales, ofrecieron su experiencia 

en la valoración de la coyuntura y en el tratamiento selectivo de los 

clientes, enfocando su actividad hacia las necesidades de financiamlen. 

to y del crédito. Esta nueva ~ctiviOad de los factores provoc6 que és­

tos se aproximaran a aquellas actividades que realiza un banco especii!, 

lizado, reduciendo un poca su exclusiva funci6n comercial. 

En el siglo XX, ya los factores abandonaban casi por completo sus 

actividades comerciales de comisionistas, y se especializaban en fun-­

ciones crediticias, reaÜzando servicios financieros, que iban desde -

anticipos sobre las ventas realizadas por sus clientes, hasta adelan-­

tos de crédito sobre productos terminados que eran afectados en garan­

tía de la operación. 
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En el siglo XX, continúa incrementándose la población y demanda -

de productos textiles, surge en la costa Este de Estados Unidos y eserr 

cialmente en Nueva Inglaterra una pujante industria textil. Esto oca-­

slon6 que en oo principio el rrercado textil americano se viera cbnina­

do por las importaciones, lo que favorecía el desarrollo de los facto­

res. 

El factor financiaba a las industrias europeas, afectando en ga-­

rantla las mercancías recibidas en depósito, pero al iniciarse la lnd,! 

pendencia de Estados Unidos, se dictaran normas pro_teccionlstas que d.!. 

ficultaban la labor de los factores, llegando a poner en peligro su -­

existencia y, como consecuencia, los· factores ingleses comenzaron a -­

dar ayuda a la industria textil americana, aprovechando su conocimien­

to del comercio organizado y organizaci6n especializada de que disponJ.. 

an para resolver las dificultades del capital y las fluctuaciones a -­

que se velan sometidos los industriales americanos. que obligaban a m.a 

yoristas a adquirir sus inventarios meses antes de la época de ventas. 

los factores solucionaban sus problemas financieros, lo que impl! 

caba adelantar dinero contra la mercancía expedida al factor, antici-­

pandose a la estación• garantizando el crédito de los compradores y h.2, 

ciendo adelantos a la fábrica contra asignación de recibos. 

En Europa, la actividad de los Factores realmente no habla tenido 

un amplia desarrollo como el logrado en la Unión Americana y no es ha~ 

ta la década de los sesenta de este siglo, en que la actividad de Fac­

toring empieza a ser accgida en el viejo continente Europeo, favoreci­

da par la ill1Jlantaci6n de grandes cadenas internacionales fomentadas -

por los factores americanos que establecen múltiples filiales en Ingltt 

terra, Francia e Italia. (14) 

Becker Frederick nos explica que los factores s6lo garantizaban -

la solvencia financiera de los compradores, todas las reclamaciones o 
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disputas que se originaban sobre las mercancías miStr.as, concem!an a -

la fábrica, aunque el Factor siempre trataoa de solucionar los ccnfli,E. 

tos t:p..Je se suscitaban sobre las raercarn:las. (15) 

En los Estados Unidos se inició el desarrollo textil y los fabri­

cantes norteamericanos se diri¡ ieron a los factores ingleses en deman­

da de financiamiento, er.tregándoles sus cuentas por cobrar en garantía 

de los prestamos o anticipos. Fue as! COO'O surgi6 en Estados lklidos la 

instituci6n jurídica conocida como Factoring, típica operaci6n de cré­

dito ql,;e se traduce al español como Factoraje, por ser u, acto de Fac­

tor. 

La figura jurídica del Factorlng evolucion6 en los Estados Unidos 

de ser antiguamente ..., dependiente, para convertirse en ui auxiliar i!!. 

dependiente, puesto que lo misnu seru!a a los intereses ingleses como 

a los fabricantes nortemnericanos, otor~ndo crédito a quien se lo so­

licitase. (16) 

La cc:rrpetencia obligó a las empresas a aLmentar su producción y a 

dedicar mayor esfuerzo en las ventas, los métodos de ventas llel)élron a 

ser más directos, se organizaron ventas en las propias fábricas o se -

designaron agentes dedicados a vender exclusivamente su producto, Como 

resultado de esta separaci6n de funciones mercantiles y financieras, 

el Factoring o Factoraje CJJBda COl1'D la Instituci6n Financiera. 

Es iQlJortante señalar CJ.Je " en el año de 1904, una Corte de Nueva 

York se rehus6 a reconocer su preferenda en el crédito a un Factor -

que ne habla vendido sus mercancías, basándose en QUe sus actividades 

estaban separadas y eran· diferentes de la posesi6n real o virtual de -

la mercancía dada en garc.ntla. Esta resoh1ción mino tanto la prc:ipia -

naturaleza jurídica, que se tuvo QJB lleva;· el problema a la Le~islatg 

ra del Es:.edo oe Nueva York, la cual en el año de 1911, aprob6 la Ley 
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de Factores en Nueva YOrk. Esta Le>, con subsecuentes reformas, regula 

los medios Por los ct.:ales los Factores y Comislonistas pueden establ-::­

cer gravá.Entes sobre las mercancías y los productos; el producto de -

su venta , l.l'la vez \tendido, sin importar que tengan la posesión real o 

virtual de ellas, el gravámen creado ;.ar esta Ley se e:..tiende aún a -­

mercancías futuras. Rodgers nos cice que casi la mitad de los otros E.§. 

ta.dos de la Lnión Americana, en especial aquellos con ifTl:>ortantes int,!t 

reses textiles, tienen ahora leyes semejantes, por lo que los Factores 

CJJª operan el factoring gozan de la debida protección de esos Estados". 

(17) 

Para 13JS se realiza la primera operación de Factcring con Recur­

so en Chicago, lllinois, U.S.A. El Factorlng deja atrás las labores C.Q. 

merciales y realiza servicies financieros. 

La depresión de i930 ei los Estados Lnidos, obligó a la consolid~ 

ci6n de los Factores dispersos a CJ.Je adoptasen coot:Jios radicales en su 

organizac16n financiera. El bajo nivel de las ventas textiles, redujo 

el ingreso de Factorlng y el al to ~ivel de CJ,Jiebras en negociaciones -

mercantiles, textiles y fabriles, ocasionando grandes pérdidas en los 

créditos. Además, compañías financieras de ventas que adquirieron el -

control de Jos lás ~rtantes Factores, en un esfuerzo tendiente a -­

usar sus dineros ociosos y los ca pi tales encajados en ellas por los -­

bancos comerciales a rruy bajo interés. 

Entre 1931 y 1933 ~ marca el despeg.Je de las eq:,resas de factor~ 

je en los Estados Unidos debido, principalmente, a la crisis monetaria 

y bancaria de a~el país; el servicio de financiBniento al capital de 

las BllJresas mediante la venta de su cartera, tienen un vertiginoso -­

crecimiento y t.na masiva utilizaci6n en casi tedas las ramas económi-­

cas. (lB) 
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Por lo anterior, se puede afirmar que es en los Estados Unidos de 

NOrteamérica, en la ciudad de Nueva York, y dentro del sector textil, 

se di6 la evolud6n hacia el Factorlng moderno, a través de Compa"ias 

especializadas que se denominaron FACTOR O HJUSES FACTORS, y es tam--­

bilm 11en el Estado d,e Nueva York el que legisl6 en 1911 con la New -­

York Factors Act., la cual fue modificada en 1931 y también está regu­

lada por el texto único del "Uniform Comercial Code 11 del 16 de julio -

de 1954". (19) 

En Pléxico, el Factoring o Factoraje se ha manejado en diferentes 

versiones desde hace verlos años, sin embargo, la forma oficial e indl!, 

pendiente que realiza el Factoraje fue la empresa F inanciadora de ven­

tas del Grupo Banamex a mediados de los años sesentas de este siglo, -

ofreciendo financiéWTliento de cuentas por cobrar descontadas e tredieno 

plazo. 



1 .3. EL FACTORING ACTUAL 

En la XXXII CONVENCION NACIONAL BANCARIA celebrada en la ciudad -

de P'lonterrey, Nuevo Le6n, el 27 de abril del ai'lo de 1961, el Presiden­

te de la Confederaci6n de Cámara Industrial propuso que se introdujera 

en Mé>C.ico el negocio jurídico conocido en los Estados Unidos de Norte­

amolrica como el Factoring. (20) 

En la actualidad, el factoring o factoraje se ha desarrollado, en 

gran medida, para satisfacer las necesidades de eq>resas productoras -

de bienes y servicios y para optimizar los recursos administrativos y 

financieros que se utilizan en una de las areas de mayor sensibilidad 

de las empresas, el capital. El factoring no viene a suplir otras fue!!. 

tes de financiamiento ya que, por sus características especiales, s6lo 

viene a complementar la variedad de opciones de financiamiento que --­

existen actualmente. Con este prop6sito, el Factoring o Factoraje fi-­

nanciero ofrece servicios t~cnicos muy COfltJeti ti vos, enfoc:ados a lo-­

grar la eficiencia del manejo de las cuentas por cobrar. 

El manejo de la cobranza es parte fundamental del negocio. El gtY, 

po de ventas de una e!fCJresa desea que se le extienda el crédito a sus 

conpradares, lo que, adeiMs de consumir recursos financieros de capi-­

tal de trabajo, implica lila carga aaninistrativa y contable, asi como 

oo riesgo de cobranza. 'f, sin ent:Jargo, resulta estratégica la penetra­

ci6n del mercado de los productos de la empresa, el poder hacer consi­

deraciones respecto al plazo y condiciones de pago que se le otorgan -

a los compradores de los productos y los servicios de su empresa, ---

_, 7. 
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estas consideraciones son válidas tanto en mercados que dominan los -­

compradores cuánto loS dominados por los vendedores; igualmente váll-­

das cuando las tasas de interés van a la alza o a la baja. 

Debido a lo anterior, la empresa debe tomar decisiones rápidas y 

específicas para resolver todos los conflictos como: los recursos que 

se destinarán para financiar a sus compradores; las cantidades que re­

querirá su producción; a qué compradores se les otorgará crédito; a -­

qué compradores se les exigirá su pago de contado; cu&itos empleados -

se requerirán para administrar la cobranza, tanto local como foránea¡: 

a quién se le solicitará referencias sobre la moralidad y puntualidad 

en el pago de los compradores, etc. 

Las anteriores cuestiones, toda empresa las debe evaluar buscando 

can mucha cuidado la solución más adecuada a sus necesidades. Una al-­

ternativa para las tareas mencionadas anteriormente es el recurrir al 

Factoraje Financiero ya que, en la actualidad, es un experto en el ma­

nejo de cuentas por cobrar y no unicamente un asesor que contribuye a 

resolver las preguntas planteadas, ocupándose también de informarse de 

las tendencias del mercado, de los plazos de venta general, si se es-­

tán acortando o por lo contrario, se han extendido las tasas de inte-­

rés y otras cuestiones. 

Es nuy importante la inteivencl6n de la empresa de factoraje, ya 

que es una experta, cuyo principal negocio es la alininistraci6n de --­

cuentas por cobrar. 

El Factoring o factoraje es un sistema integral de apoyo financi!!, 

ro mediante el cual, una Bnpresa proveedora, cede sus cuentas por co-­

brar al factor, obteniendo a cambio un alto porcentaje de efect.lvo, -­

que normalmente oscila entre un 70% y un 95~ de su valor. El factor a 
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su vez custodia y realiza físicamente la cobranza, momento en el cual, 

entrega a la empresa cedente la diferencia del porcentaje que no le B,!l 

tregó al inicio, ésto es, el 5% al 30~ restante. El cargo financiero 

de la operaci6n puede ser cobrado en el porcentaje entregado al inicio 

o bien, en el que queda por reembolsar. 

Para financiarse por medio de factoring, la efll)resa debe tener -­

cuentas por cobrat para ceder al Factor, y el factor las adquirirá de 

acuerdo a la calidad de las mismas, Es por ésto, que el factoraje es -

un sistema integral, ya que debe haber un acuerdo entre el Cedente y -

el Factor para estipular los créditos que recibirá. 

El tesorero de la empresa conoce de antemano cuales son sus posi­

bilidades de generar efectivo, porque conoce sus cuentas por cobrar y 

sabe, que si lo necesita, las puede cambiar por efectivo y si requiere 

de financiamiento para na.Jltiplicar su producci6n, una y otra vez, con.Q. 

ciendo que sus ventas estarán destinadas a los compradores quienes la 

empresa le interesa vender, por su efecto multiplicador. 

Para poder obtener financiamiento de una empresa de Factoraje, la 

empresa que lo solicita debe tener capacidad para generar ventas, o 

sea, que el ciclo de Factoraje está marcado por su capacidad de gene­

rar producción y ventas, no por el ir11Jorte de sus activos, ni de su rg 

valuaci6n, sino por su productividad, ésto es na.JY útil para la empresa 

mediana y pequeña. 

"La Cámara de Consejeros Financieros de Par!s, define al factorlng 

como la operaci6n consistente en una trasferencia de deuda comercial -

de su titular a un factor que se encarga de efectuar el cobro y que lli!. 

rantiza un buen fin, lo mismo en el caso de insolvencia provisional CB. 

mo definitiva del deudor mediante la retención de unos gastos de inte.!. 

vención 11 • (21) 
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Sergio de Angeli señala 11 que el Factoraje es la actividad de una 

instituci6n financiera (Factoring) que adquiere los créditos derivados 

de los sumlnistros o de la prestaci6n de servicios, asumiendo todas -

las incumbencias correspondientes a su contabilidad y cobro, sin accl6n 

de regreso sobre el Cedente en casa de insolvencia y notificaci6n del 

deudor•. (22) 

C. Gavalda y J. Stouflet sef\alan 11 que el Factoring en su forma -­

más clási(:a B'j el paga por el Factor a un industrial o comerciante de 

las factura-; Ql.IB ellos tienen sobre sus compradores, mediante la tran_a 

ferencia de los créditos y le entrega de ciertas comisiones y agios, y 

hace cuesti6n propia la falta de pago eventual de la factura por el de!! 

dar. La operaci6n participa de la técnica bancaria y del seguro". (23) 

Una vez realizada la compra de los efectos de cartera, a la empr~ 

sa de Factoraje le corresponde investigar el cré:dito, asumir el riesgo, 

cobrar, remitir los abonos de los clientes, extranjeros o nacionales, 

contabilizar las ventas y, en general, servir de centro de relaci6n de 

los clientes del pals importador. La empresa cobra una comisi6n mensual 

por los servicias, sobre el total de las ventas realizadas, y un inte­

rés por los anticipos que haga hasta que se cancelen las facturas de -

los clientes. El Factor, al realizar las investigaciones y cobro bajo 

su responsabilidad, permite al productor dedicarse de lleno o, mejor -

dicho, completamente a sus labores de producci6n y venta, además de -­

que le asesora sobre la situaci6n financiera que prevalece en los mer­

cados financieros internacionales y nacionales. 

El Factoring actual ha evolucionado hasta desarrollar esquernas de 

operaci6n más adecuados para los diferentes tipos de emprases que for­

man parte de nuestra economla, es cada vez más ágil y flexible, alta-­

mente competitivo económicamente, en relaci6n con et.ras empresas u --­

otras fuentes alternativas de servicios financieros a corto plazo. 
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La modernización del pals requiere de un sistema financiero que -

apoye y estimule la productividad y capitalización de las empresas que 

les permite mayor nivel de competitividad en los ámbitos nac:ionales e 

internacionales. 

Bajo estos lineamientos indispensables en el marco jur ldico y re­

glamentario se norma la operación de Factoraje Financiero y de esta -­

forma propicia la permanencia y crecimiento de estos intermediorlos, -

para que estén en condiciones de apoyar el desarrollo econ6mlco-finan­

ciero. 

Para hacer acordes las necesidades del crecimiento de la economía 

Naeional, con el fancnto de la actividad de flnanc:lamiento especializ.2, 

do que otorgan las empresas de Factoraje Financiero se expidió el .. 

Decreto por el cual se reforman, adicionan o derogan diversas disposi­

ciones de la LEY GENERAL OC ORGANIZACIONES Y ACTIVIOAOCS AUXILIARES DE 

CREDITO, publicado en el Diario Oficial de la Federación en fecha 3 de 

enero de 1990 y en el Diario Oficial de la Federac16n de fecha 16 de -

enero de 1991 • 

Habiéndose adicionado el Capitula III Bis en sus artículos 45-A 

4 5 -T. en los cuales se regula a la empresa de Factoraje y se refiere 

a la operación de Factoring, en el citado capitulo se fundamenta, de-­

termina las operaciones que se les permite efectuar, se define clara y 

especlficamente las características de los contratos de Factoraje; se 
establecen diversos límites que propician la seguridad de las operocig_ 

nes concertadas y, finalmente, se indican los lineamientos referentes 

al capital mínimo, inversiones y prohibiciones a estas sociedades. 

El Factoring es el sistema administrativo financiero a corto pla­

zo más reciente en nuestro pals y que, por su disei"io, constituye un -­

factor din&nico de grandes posibilidades para la industria y el comer­

cio. 
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Es a través del Factoraje o ractorlng que el empresario logra re­

solver su problema de liquid~z ya que al entt"egar toda o una parte im­

portante de su cartera a la empresa especializada (Factor) consigue -­

con ello recuperar de inmediato una gran parte de la misma, aumentando 

sensiblemente su flujo de caja, sin cargar su balance con pasivos adi­

cionales. 

Oe esta manera, el entJ-resario logra conveI"tlr sus cuentas por co­

brar representadas éstas por facturas, contrareclbos u otros documen-­

tos ancilogos en capital. 

Ahora bien, por todo lo anterior, podemos afirmar que la oparaci6n 

surge como una consecuencia de los vertiginosos cambios econ6micos que 

prevalecen en el mercado nacional e internacional, creándose disticltos 

medios o servicios de operaci6n QJB ayudan a las industrias medianas y 

peQuersas a realizar con mayor versatilidad y eficiencia sus actluidades 

en materia de importaciones y expor-taciones. 
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2 .1 • CONCEPTO OE LA El'PRE5A DE FACTORING 

Como ya he dicho, el Factoring se encuentra regulado2n la Ley -­

General de Organizaciones y Actividades Auxiliares de Crédito, en la -

que se exije que para poder constituirse como emresa de Factoring o -­

Factoraje, deberá consitulrse cerno Sociedad Anónima, por lo que me re­

feriré a la forma de constituci6n de este tipo de sociedades. 

La Sociedad Anónima está regulada por la Ley de Sociedades Mercan­

tiles. 

De acuerdo con el artículo 87 de la Ley General de Sociedades l'ler­

cantiles "Sociedad An6nima es la que existe bajo una denominación so-­

cial y se compone exclusivamente de socios, cuya obligación se limita 

al pago de sus acciones11 • 

la denominación se formará libremente, pero será distinta de la de 

cualquier otra sociedad y, al emplearse, irá seguida de las palabras -

"Sociedad An6nlma" o de su abreviatura "S.A.". 

La Sociedad Anónima es el ejemplo típico de las llamadas socieda-­

des capitalistas o de capital, y ello implica fundamentalmente que las 

derechos y poderes de los socios se determinan en función de su parti­

cipación con el capital social. (24) 

En nuestro tiempo, la Sociedad Anónima ha alcanzado un auge extra­

ordinario. En efecto, las grandes organlzac:iones económicas, las empre­

sas más importantes adoptan esta forma de organizacl6n. 

- 27 -



Las notas esenciales que se desprenden de la definición legal de -

la Sociedad An6nima son: 

a) Su existencia, en el irundo del comercio bajo una denominaci6n -

social. 

b) El carácter de. responsabilidad de los socios que queda limitada 

al pago de sus acciones, que representan a la vez el valor de -

sus aportaciones. 

c) Que la participaci6n de los socios queda incorporada en ti tul o 

de crédito, llamados Acciones, que sirven para acreditar y tren~ 

mitir el carácter de socio. 

Los socios de la Sociedad An6nima responden de las obligaciones S.Q. 

ciales hasta por el monto de su respectiva aportaci6n, ésto es, como -

dice el artículo B? de la Ley General de Sociedades Mercantiles 1 sü -­

obligaci6n se limita al pago de las acciones. Los terceros, en todo C.!!, 

so, podrán exigir del socio el roonto insoluto de su aportaci6n, pero -

nada más, de donde se deriva el capital social constituido mediante ,.­

las aportaciones de los socios, es la garantía de los acreedores respe,2. 

to del cumplimiento de las obligaciones de la sociedad, de ahí su tra­

tamiento legal especial. 

Como requisito para la Con~tituci6n de la Sociedad An6nima, se es­

tablece lo siguiente: 

Por reforma a la Ley General de Sociedades Mercantiles, publicada 

en el Diario Oficial de la Federaci6n de fecha once de junio de 1992. 

(25). 

Se reforma el articulo 89 de la ley General de Sociedades Mercant!. 

les, en sus fracciones 1, Il1 quedando como sigue: 



29 

l. Que haya dos socios como mlnimo y que cada uno de ellos suscri­

ba por lo menos una acci6n. 

11. Que el capital social no sea inferior a la suma de cincut?nta -­

millones de pesos, y que esté integramente suscrito. 

III. Que se exhiba en dinero en efectivo, cuando menos, el veinte -­

por ciento del valor de cada acci6n pagadera en numerario. 

IV. Que se exhiba integramente el valor de cada acc16n que haya de 

pagarse, en todo o en parte, con bienes distintas del numerario. 

La Sociedad Anónima puede constituirse por la comparecencia ante -

Notario Público de las personas que otorguen la escritura social, o -­

por suscripci6n pública. 

La escritura constitutiva de la S.A. deberá contener, además de -­

los datos requeridos por el articulo 60. de la Ley antes mencionada, -

lo siguiente: 

1 • La parte exhibida del capital social. 

2. El nllnero, el valor nominal y naturaleza de las acciones en que 

se divide el capital social, salvo lo dispuesto en el segundo -

parrafo de la fracci6n IV del articulo 125. 

3. La forma y tbrminos en que deba pagarse la parte insoluta de -­

las acciones. 

4. La participación en las utilidades concedida a los fundadores. 

S. El nombramiento de uno o varios comisarios. 

6. Las facultades de la asamblea general y las condiciones para la 

validez de sus liberaciones, as! como el ejercicio del derecho 
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de voto, en cuanto a las disposiciones legales pueden ser modi­

ficadas. 

El capital social que es un elemento indispensable de toda socle-­

dad mercantil, adquiere \X'la especial significación e importancia en la 

Sociedad An6nima. 

Cerno ya antes hemos sei'lalado, la fracción II del articulo B9 de la 

ley General de Sociedades fTlercantiles seRala el requisito del capital 

social, cuya cuantía mlnima fija en la suma de cincuenta millones de -

pesos y el articulo 91 fracción I de la Ley citada, por su parte, dis­

pone que la escritura constitutiva debe~á mencionar la parte exhibida 

del capital social. 

El capital social equivale a la SIJTiíl del valor de la aportacl6n de 

cada socio, suma que deberá expresarse en moneda nacional, siendo el -

capital social, la garantía de los acreedores sociales, pienso que es 

natural que el legislador se haya preocupado en mantener su integridad, 

es decir, se pretende CJ,Je la cifra indicada como capital social corre~ 

panda a bienes realmente poseídos por la sociedad. 

A las sociedades an6nimas se les prohibe emitir acciones por una -

suma menor de su valor nominal. 

Las acciones en que se divide el capital social de una sociedad -

an6nima estarán representadas por titulas nominativos q.Je servirOO pa­

ra acreditar y transmitir la calidad y los derechos de s_ocio, y se re­

girán por les disposiciones relativas a valores literales, en los que 

sea CCJq>atible con su naturaleza y no sea modificado por la citada ley. 

La pérdida de las dos terceras partes del capital social, presenta 

una causa de disolucl6n de la sociedad, articulo 229 fracci6n V de la 

Ley. 
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Las acciones s6lo podI"án ser amortizadas con utilidades reparti--­

bles, articulo 136 del mismo ordenamiento. 

La ackninlstrac:i6n de la sociedad estará a cargo de uno o uarios -­

mandatarios personales renumerados, temporales y revocables, quienes -

podrán·ser socios o personas extrañas a la sociedad. 

Cuando los administradores sean dos o más, constituirán el consejo 

de administración. 

La asamblea general de accionistas, el consejo de administrac:i6n o 

el administrador, podrán nombrar uno o varios gerentes generales o es­

peciales, sean o no accionistas. Los nombramientos de los ggrentes se·· 

rán revocables en cualquier tiempo por el administrador o el consejo -

de administraci6n a por la asamblea general de accionistas. 

La vigilancia de la sociedad anónima estará a cargo de uno o varios 

comisarios temporales y revocables quienes pueden ser socios o perso;..­

nas extrai'ias a la sociedad. 

Las sociedades anónimas, bajo la responsabilidad de sus admlnistr.!!, 

dores, presentarán a la asant>lea de accionistas, anualmente, un infor­

me sobre la marcha de la sociedad en el ejercicio, asl como, de las PB. 

llticas seguidas por los admlriistradores, en su caso, sobre los proyef. 

tos existentes, tri estado que rT1.Jestre la situaci6n financiera de la 5.9, 

ciedad a la fecha del cierre del ejercicio, y toda aquella lnformaci6n 

que sea necesaria para que los accionistas esten debidamente enterados 

de toda la adminlstrac16n de la sociedad. 

Se prohibe la estipulaci6n de beneficios en favor de los fundado-­

res de la saciedad que menoscabe el capital social, ni en el acto de -



constitución, ni para el porvenir todo pacto en lo contrario es nulo. 

Se prohibe a las sociedades anónimas emitir nuevas acciones, hasta 

que las precedentes hayan sido íntegramente pagadas. 

La asamblea general de accionistas es el Órgano supremo de le so-­

ciedad; podrá acordar y ratificar todos los actos y operaciones de és­

ta y resoluciones serán cumplidas por la persona que ella misma desig­

ne, o, a falta de designación, por el administrador o por el consejo -

de administración. 

Las asambleas generales de accionistas son ordinarias y extraordi­

narias. Unas y otras se reunirán en el domicilio social y sin este re­

quisito serán nulas, salvo caso fortuito o de fuerza mayor. 

Son asambleas ordinarias las que se reúnen para tratar cualquier -

asunto y reunirá por lo menos una vez al año dentro de los cuatro me-­

ses que sigan a la clausura del ejercicio social. 

'son asambleas extraordinarias las que se reúnan para tratar los -­

asuntos enumerados en el articulo 182 de la Ley General de Sociedades 

Mercantiles. 

El capital social de las sociedades an6nimas se divide en acciones 

representadas en titulas de crédito, que sirven para acreditar y tran_á 

mitir la calidad y los derechos de los socios. (26) 

PROCEDll'llENTCS DE CONSTlTUClDN 

La constitución de una sociedad an6nlma puede hacerse siguiendo dos 

procedimientos diversos: la comparecencia ante Notario Público y la -­

suscripci6n pública, art1culo 90 de la Ley General de Sociedades "1ercan .. 

tiles. 
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Doctrinalmente se les denomina Constituci6n Simultánea y la Const!. 

tuci6n Sucesiva. En el primer caso, la sociedad anónima se crea en vi.t 

tud de las declaraciones de voluntad que simultáneamente emiten quie-­

nes ~recen ante Notario, mientras que·, en el segunda porcedimlento; 

no surge la sociedad anónima sino despuén de una serie de negocios ju­

rídicos realizados sucesivamente. 

1. Constituci6n Simultánea.- Este procedimiento de constltuci6n no 

presenta otra peculiaridad respecto a la constituci6n de otras 

sociedades, debiendo contener la escritura pública constitutiva, 

además, los requisitos exigidos por el artículo Bo. de la Ley -

de Sodedades Mercantiles y las seílaladas en el artículo 91 de 

la misma ley citada, debiendo solicitar el permiso a la Secret!!, 

r!a de Relaciones exteriores, protocolizar el acta respectiva e 

inscribirla en el Registra Público de Comercio. 

2. Constituci6n Sucesiva.- Las fundadores de la sociedad deben re­

dactar un programa en el que se incluirán unproyectode estatg 

tos, con todos los datos que puede contener antes de la consti­

tución definitiva de la sociedad anónima; este programa debe d.!!, 

positarse en el Registro Público de Comercio. 

El lqJOrte de la primera exhibici6n que se haya obligado a reali-­

zar los suscriptores se depcsitará en una institución de crédito, para 

que se entregue a los representantes de la sociedad. El dep6sito será 

restituído, a los propios suscriptores, artículo 98. (27) 

Suscrito el capital social, debe convocarse a una asamblea general 

constitutiva en la cual, los suscriptores, comprobarán la existencia y 

valor de las aportaciones; resolverá sobre la participación de utilid!!, 

des CJJB se hubiese reservado los fundadores (artículos 100 fracciones 

1 a 111) y aprobarán en definitiva la constitución de la saciedad, la 



misma asamblea debe proceder a nombrar a las personas que hayan de de­

sempeñar los puestos de administradores y comisarios durante el primer 

ejercicio social y aprobar las operaciones realizadas por los fundado­

res, que, sin este requisito, serán ineficaces respecto de la sociedad, 

articulo 102 de la Ley· General de Sociedades l'lercantiles. 

El acta de la asamblea constitutiva, así como, los estatutos de la 

sociedad, deben protocolizarse, a efectos de proceder, previo decreto 

judicial correspondiente, a la inscripción en el Registro de Comercio. 

(28) 

La sociedad anónima posee una estructura jurídica que la hace esp~ 

cialmente adecuada para realizar empresas de gran magnitud que normal­

mente quedan fuera del campo de acci6n de los i ndhd.r!uos u de las so-­

ciedades de tipo personalista, que carecen del capital suficiente pdra 

acometerlas o que no consideran prudente aventurarlo a una empresa que, 

de fracasar, podría conducirlos a la ruina, y que en muchas ocasiones, 

ha de subsistir durante un lapso largo. 

Por lo tanto, la sociedad anónima permite obtener la colaboraci6n 

de dos personas por lo menos, cada una de las cuales, ante la perspec­

tiva razonable de una ganancia, no teme arriesgar una porci6n de su -­

propio patrimonio, que unida a ~a de otro, llega a constituir la masa 

de bienes requerida por la e~resa que se va acometer y que, por far-­

mar un patrimonio distinto del de los socios, resulta independiente de 

las viscisitudes de la vida de ellos; por otra parte, la fácil negoci.!!, 

bilidad del titulo que representa la aportaci6n del socio (acci6n) que 

le permite considerarlo Llí!. elemento líquido de su patrimonio, que como 

tal, fácilmente puede convertirse en dinero. 

Ahora bien, una vez que he definido que es una sociedad an6nima, -

pasaré a definir que es una empresa de FACTORAJE. 
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Como ya lo he dicho, es requisito indispensable que para ser una -

empresa de Factoraje debe de constituirse primero como una Sociedad An6-

nima, cano lo establece la ley General de Organizaciones y Actividades .. 

AuJ111:iliares de Cr&:lito, ~e dice: 

Deberán constituirse en forma de Sociedad An6nima de capital fijo 

o capital variable, y de esta manera tenemos que la empresa de Factoraje 

existirá bajo ima dencrninaci6n scx:ial, CCfl'PJesta de socios, y en su coru 

tituci6n dará c...nplimiento a lo establecido por el articulo 89 al 110 de 

la preci tada Ley General de Sociedades l'Sercantiles¡ y en cuanto a las -

acciones como representativas del capital social, se establece en los -

artículos 11 al 141, de la ley General de Sociedades l'l'lercantiles. 

La Ley General de Actividades y Organizaciones Auxiliares de Cr~d! 

to, establece los linecwnientos bajt> los cuales deberá regirse el capital 

rdnimo, y en su caso, el capital variable que se determine al constltui!. 

!8 la Empresa de Factoraje. Admás, requiere de la autorizaci6n previa "' 

que para el efecto conceda la Secretaria de Hacienda y Crédito Público, 

sin la cual no podrá constituirse y operar como empresa de Factoraje. 

la solicitud de autorizaci6n para constituir y operar t..na DrganizA 

ci6n Auxiliar de Crédito deberá acompai'l'arse de un depósito en moneda na­

cional o en valores emitidos por el Gobierno federal en la Instltuci6n 

de Cri!dito que la Secretaria de Hacienda y Crédito PÚblico determine -­

igual al diez por ciento del capital m!nlrro exigido para su constituci6n, 

según esta ley, mismo que se devolverá al cDlftenzar las operaciones o si 

se le niega la autorizaci6n, pero se aplicar& al fisco Federal, si otar ... 

gada la misma no se c1.111pliera con la condic16n referida. 
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Por lo tanto, la operaci6n misma de la empresa de Factoraje se su­

jetará a los lineamientos que al efecto establece la Ley de la materia -

en sus artlculos B y 9, Ley General de Organizaciones y Actividades Aux! 

liares de Crfuli to, 

Los lineamientos generales de operatividad que marca la Ley General 

de Organizaciones y Actividades Auxiliares de Crédito, para las eq>resas 

de Factoraje son los siguientes: 

1. Que la Secretarla de Hacienda y Cr6dito Público determinad, du­

rante el primer trimestre de cada Mo, los capitales in!ni.mos ne­
cesarios para constituir nuevas empresas de Factoraje, as! como, 

para mantener en operaci6n a las que ya estén autorizadas, para 

lo cuál tomará en cuenta el tipo y, en su caso, clase, de las 

Organizaciones Auxiliares de Crl!dito, as! como, las circunstan­

cias econ6micas de cada una de ellas y del pa!s en general: con­

siderando, necesariamente, el incremento en el Indice Nacional 

de Precios al Const..midor que en su caso se dé durante el .ria in­

mediat·a anterior y oyendo le opin16n de la Canis16n Nacional .. 

Bancaria y del Banco de l'léxico. 

2. Se establece que los capitales mlnirnos deber&n estar integr8118n­

te suscritos y pagados. Cuando el capital social exceda del 111-

nimo • deberá ser pagado cuando menos un cincuenta por ciento, -

sieq:ire que éste porc~taje no sea inferior al m!nimo estableci­

do, 

Tratándose de sociedades de capital variable, el capital m!nlmo .. 

obligatorio estará integrado por acciones sin derecho a retiro y en nin­

gÚCl caso podrá ser superl~r al capital pagado sin derecho a retiro. 

La duraci6n de la sociedad será indefinida. 

Existe la limitaci6n para participar en el capital social da las -

Organizaciones y Actividades Auxiliares de Cr6d1to, directmnente o a --



37 

trav~s de interposita persona: Gobiernos o dependencias oficiales, extra!!. 

jeras o entidades físicas o roorales del extranjero, salvo en caso de aut.Q. 

rizaci6n de la Secretaría de Hacienda y Cr~dito Público, la que se podrá 

otorgar cuando la participaci6n del cap! tal en la sociedad sea mayor! t.!!,. 

riaatente 11exicana, garantizando el manejo y el control efectivo de la em .. 

presa Y• además, la inclusión de la renuncia de los extranjeros de invo­

car la protecci6n de sus gobiernos. (Doctrina Calvo). 

la escritura constitutiva y cualquier modificación de la misma, de­

berá ser sometida a la previa aprobación de la Secretada de Hacienda y 

Cr6di to Público. 

El domicilio social siempre será dentro del territorio de la Repú-­

bllca l'lexicana y para los extremos, como ya se dijo, de la constituc16n, 

siempre deberán s001eterse a la autorizaci6n de la Secretada de Hacienda 

y Cr6dito Público. 

Las Leyes l'lercantiles, les usos mercantiles imperantes entre las Or .. 

ganizacicnes Auxiliares del Cddito y el Derecho Común, serán supleto-­

rics de la presente Ley (Ley General de Organizaciones y Actividades Aux,! 

liares de Crédito) en el orden citado. 

Se establece el capital mínimo pagado con que deberán contar las -­

~rasas de Factoraje Financiero. 

Por la incorporac16n en la Ley General de Organizaciones y Actlvid.!!, 

des Auxiliares de Cr~ito de las [q:iresas de factoraje Financiero como D.t 

ganlzaclones Auxiliares de Crédito, se hace necesario determinar para di .. 

chas empresas, los niveles de capitalizaci6n adecuados para lograr unaª.!. 

tructura financiera s6lida que les permita lograr la consecusl6n plena de 

su objeto social y participar de manera eficiente y eficaz dentro del lle.!, 

cado financiero. 

Por lo anterior, la Secretaría de Hacienda y Crédito Público, con b!, 

se en la fracci6n XXV del articulo 5g de su Reglamento Interior, y con fu!!. 

damento en el articulo 80 fracción 1 de la Ley General de Organizaciones y 



38 

Actividades del Crl!dito, desput!s de haber escuchado las opiniones de la 

Comisi6n Nacional Bancaria y del Banco de "'6Kico 1 emite lo siguiente: 

(Publicado en el Diario Oficial de la Federaci6n 19 febrero 1990) 

l.fUCO.- El capital 11lnimo con que deberAn contar las empresas de -

Factoraje Financiero s.erá de $ 5 1 000,000 1000.00 {cinco mil millones de ... 

pesos 00/100 l'l.N.) totalmente suscrito y pagado. En el caso de socieda .. 

des de capital variable, el capital fijo sin derecho a retiro no podrá -

ser inferior al mini.o antes sei'\aledo. 
Para loc;¡rar el monto de capitalizac16n referido en el p&rrafo ant.!!, 

rior, las empresas de Factoraje Financiero podrán emitir obligaciones -

subordinadas convertibles obligatoriamente a capital hasta por SO~ de -

dicho monto, que se colocarán a un plazo de tres af'fos. 

El Banco de !'léxico expedirá las reglas de car&cter general que se 00 

i1alarán los limites y condiciones de estas operaciones. 

Con la adici6n del capitulo ttl-bis a la Ley General de Organiza· 

ciones y Actividades Auxiliares de Cddito, en enero de 1990, se iq:>ulsa 

la participaci6n del factoraje en el sistema financiero, propiciando el 

apoyo a los flujos de efectivo de las enipresas que recurran a los servi .. 

cio.s de financleamiento que otorgan esos intermediarios, para lo cual, -

ésta Secretarla, con fundamento en los artlculos 1 g , 30 fracci6n IV, .... 

Bg fracci6n l, 4500 A al 45 .. T, 78 fracciones U y IJI de la Ley General de -

Organizaciones y Actividades Auxiliares de Crédito, despu~s de haber es .. 

cuchado a la Comisi6n Nacional Bancaria y al Banco de rrt.ixico, emite re .... 

glas para la operaci6n de e~resas de factoraje financiero. 

En el Oiaio Oficial de la federaci6n, de fecha 16 de enero de 1991, 

se publicaron reglas para la operaci6n de ~reses de factoraje financi!!. 

ro, q..ie c~lementan las ~isposiciones de los artlculos 45-A al 45-T .... 

correspondientes al capitulo 111-bis de la Ley General de Organizaciones 

y Actividades Auxiliares del Crédito, las cuales constituyen un reglame!!. 

to de la ley, que no está expedido por el C. Presidente de la República, 

sino por al Secretario de Hacienda y Cr6dito P.lblico. 
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En éstas reglas, a las QUe califican de b.§sicas, se dan LC'\a serie 

de normas relatiuas al capl tal mínimo pagado de las sociedades de facto­

raje; la integraci6n del capital contable; los informes que deber.§n man­

dar al Banco de l'léxicb, a que realicen ciertas operaciones pasivas. A los 

tirainos y condiciones en que pueden emitir obligaciones subordinadas¡ -

al limite m&ximo de responsabilidades a cargo de un deudor y otros aspe.E_ 

tos operativos. 

Preueen la posibilidad de celebrar contratos de promesa de factor.!, 

je, tant>il!n se regula la adminlstraci6n y cobranza de los derechoS de -

crl!dito provenientes de los contratos de factoraje. 

Estas reglas definen el re-factoraje financiero como la transmisi6n 

con o sin responsabilidad de las derechos de crédito provenientes de los 

contratos de factoraje a otras empresas de factoraje financiero. 

El concepto de empresa de Factoraje Financiero es aquella que con­

viene con el cliente en adquirir derechos de crédito que ésta tenga a su 

favor por un precio determinado o determinable, en moneda nacional o ex­

tranjera, independientemente de la fecha y la forma en que se pague, sie!!. 

do posible pactar cualesquiera de les modalidades siguientes: 

"1 • Que el cliente no quede obligado a responder por el pago de los 

derechos de crédito transmitidos a la ~resa de Factoraje. 

2. Que el cliente quede obligado solidariamente con el deudor a -

responder del pago puntual y oportuno de los derechos de crédito transmi­

tidos a la e~resa de factoraje financiero. 

La administración y cobranza de los derechos de crl!dito, objeto de 

los contratos de Factoraje, deberá ser realizada por la propia 911Presa de 

Factoraje Financiero. La Secretarla de Hacienda y Crl!dito PÚbl~co, Mdill!!, 

te reglas de carácter general, determinará los requisitos, condiciones, 

limites que la empresa de Factoraje deberá cumplir para que la citada ad­

minlstrac16n y cobranza se realice par terceros " (Articulas 45-B de la -

Ley General de Organizaciones y Actividades Auxiliares del Crédito). 



2.2. LA El'PRE5A DE FACTORING EN l'EXICO 

A principios de iOs años BO's en nuestro pal.s se fundaron simultá­

neamente dos empresas que se dedicaban al Factoraje con recurso: 

1. Walter E. Heller de México, S.A. en la que participaron el gru­

po de Don Carlos Trouyet y Wal ter E. Heller Ouerseas Corp. de -

Chicago. (Diviai6n de la Empresa de factoraje más grande del 

rrundo, Walter L Heller Internacional Corp.) 

2. Corparaci6n Interamericana S.A. en "la Que participaron el gru­

po lnteramericana en el año 1967 (luis Echeverda Capo Fim~n-­

ciera Colón, Jack Fleschman y posteriormente Burton Grossman, -

Joaquín Casasus y otros.) además de Chase Manhattan (20%), que 

al poco tiempo vendi6 su participaci6n al Wells Fargo Bank. 

Después de algún tiempo, Heller de México cierra sus puertas por -

la muerte del Sr. Trouyet, y se asocian Walter E. Heller Orveseas con 

el grupo Interamerlcena, y en el ai'lo de 1975 1 pas6 a ser Grupo Serfin. 

Tarrbién en las décadas de los setentas, este servicio fue implantado -

en l'\éxico por importantes lnstitucir'nes bancarias como son: Banamex, -

Bancomer y Serfin. 

Hasta 1980 s6lo existían dos o tres eq:¡resas de Factoraje en el 

país, entre las que figuraba Factoring Serfln, cono la más antigua del 

mercado. 

Sin embargo, a partir de 1986 hubo una proliferaci6n de estas em-­

presas y en la actualidad el núnero de enpresas en el sector se ha in­

crementado a 90. 

-40-
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Estas empresas fueron autorizadas por la Secretarla de Hacienda y 

Cr6dito Publico para operar como tales, y se establecen las normas a les 

que deben sujetarse en el capitulo UI bis art!culos 45-A el 45-T de la 

Ley General de Organizaciones y Actividades Auxiliares de Cr~ito, en su 

reforma publicada en el Diario Oficial de la Federaci6n en fecha tres de 

enero de 1990 y en fecha 16 de enero de 1991. Se anexan las reglas bási­

cas para la operaci6n de Factoraje emitidas por el c. Pedro Aspe, SecretJ!. 

ria de la Secretarla de Hacienda y Crédito Público. 

Estas noventa ~rasas de Factoraje se dedicaron a prmnocer con 11'!! 

cho bito, con uoh.rnentes de operaci6n que a nivel internacional situaban 

al pa!s como el segundo de Allérica, en efectuar la operaci6n de Factoring 

y, entre el cuarto y quinto a nivel rrundial. 

Con el auge habido entre 1986 y 1987, varias de las empresas m&s -

importantes del mercado se empezaron a reunir con el objeto de conocerse 

y hacer los primeros intentos de comprender la magnitud, la fotlMI de ºP.!!. 

raci6n y las necesidades del mercado. 

En junio de 1988 nace la Asociación l"lexicana de E111=1esas de Factora­

je Financiero, con el fin de promover su cr&tito financiero y ayudar a -

sus integrantes a estudiar el mercado que las cobija. (29) 

La Asociaci6n no permite que miembro alguno realice operaciones di,! 

Untas a las del prCJP.iO giro. Ello asegura que las operaciones que se re.!_ 

lizan con cual"'ier empresa mieOOro, sean ejecutadas a entera satisfacci6n 

del cliente. 

los miembros de la Asociaci6n l'lexicana de Empresas de Factoraje pr!!, 

vienen de Casa de Bolsa, Bancos, Grupos Financieros e Industriales, adem6s 

de contar con algunas ~resas regionales. 

la Asociaci6n ll'ledcana de Empresas de Factoraje ha tenido rrucho éx! 

to, pues tiene 111 gran núnero de empresas asociadas a ella, tales cono -
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son: Arka Factoring, Base de México, Bursafac, Citybank Corporation, 

Mundial de servicios, Factoring Comermex, factorlng Credimex, Factor -

de Capitales, Factor del Norte, Factor Finamex, Factoring Inlat, Fac­

tor fin, lpso Factoraje Especializado, lmpusora Mexicana de Factoraje 

Leasco, Liquidez Ef1'4)fesarial Factorizada, Profacmex, Técnica Profesio­

nal de Inversiones, Prcfactoring l"'exlcana, entre otros. 

El servicio de la Asociaci6n Mexicana de Empresas de factoraje A. 

C., garantiza la calidad del servicio. 

Es importante hacer notar que las empresas de Factoraje que se re­

gulan por la Ley General de Organizaciones y Actividades Aw<iliares de 

Cr~dito no compiten con la Banca, sino que, se puede decir que son al.le 

dds para apoyar a las empresas, no porque la Banca no pueda apoyar a 

la mediana y pequeña industria, lo que sucede es que algunas emprqsas 

que no califican para que se les otorgue el crédito bancario, ya que .. 

no tienen una gran estructura financiera y por lo tanto, no pueden te­

ner acceso a grandes volúmenes de crédito, como es el caso de comerci~ 

lizadoras, las cuales tienen desplazamientos de 40 a 50 veces su capi­

tal. Los bancos, generalmente, na conceden préstamos por este márgen -

de capital, y con el factorlng logran la conversi6n de sus cuentas por 

cobrar en efectivo, con lo cual, en lugar de competir con la Bance, se 

convierten en sus aliados para fortalecer a las empresas y, de este "!?. 

do, tarrbién a nuestra economlB Nacional. 



2 ,3, EL fUNCIDNAl'l!ENTO DE LA EMPRESA DE FACTORAJE 

la Empresa de Factoraje Financiero esencialmente tiene dos funcio­

nes: proporcionar servicios y proporcionar financiamiento. 

Su función' de servicio consiste en la invest1gaci6n y cobranza de 

los cr€!ditos otorgados por la empresa, bajo estricta responsabilidad. 

Su funci6n de financiamiento consiste en el pago por adelantado -

del lmport~ de los crl!ditos otorgados par la empresa bajo su absoluta 

responsabilidad. 

Mario Bauche Garciadiego establece que las funciones caractérlsti­

cas del Factoraje son las siguientes: 

1. El servicio más importante del Factor es la "asunción" del cré­

dito y los desgas de cobranza. 

2. La siguiente funci6n más importante del Factor es el "descuento" 

de las ventas mediante la adquisición de las cuentas por cobrar. 

3. Otro servicio importante es el otorgamiento de •préstamos• Q.Je 
tienen como garantía el inventario, es decir, el producto ya -­

elaborado o la materia prima en proceso de elaboración. 

4. También otorga prltstam:Js hipotecarios sobre activos fijas. 

Básicamente, el Factoring proporciona servicios de garantía de cr~ 

ditas y financia el capital de trabajo sobre la garantía de las cuen-­

tas por cobrar y del inventario .. 



Ahora bien, en la actualidad en nuestro pats existe una variedad -

de servicios de Factoring, pudiendo clasificarlos de la siguiente mang, 

ra: 

1. Factoraje con Recurso.- Existen eseÓcialmente dos formas de op,g, 

raci6n con recurso: 

a. Coopra a valor presente 

Consiste en la adquisici6n de las cuentas por cobrar, por -­

parte del Factor, a un valor determinado y en funci6n al pl!t 

zo de recuperaci6n, calculando a valor presente sobre el 70~ 

y hasta el 95~ del valor insoluto de las cuentas por cobrar; 

entregando al cedente, al cobro de los créditos adquiridos, 

el remanente del 5~ y el 30~, según lo contratado y el impo.!. 

te realmente recuperado. 

b. Compi:a con anticipos a cuenta del pago acordado 

En ésta, el Factor se obliga a efectuar anticipos a cuenta -

del pago acordado, mismo que c0fl1)leta en la fecha en que las 

cuentas por cobrar son liq0idadas por los deudores (cOJJ1]rad.Q. 

res). El anticipo acordado fluctúa igualmente enti:e el 70~ y 

el 95~ del valor insoluto de las cuentas por cobrar. Antici­

po sobre el cual el .cedente paga en forma mensual un rendi-­

miento previamente acordado. 

En ambas figuras el cedente responde, además de la existencia y 

legitimidad de la~ cuentas por cobrar, del riesgo de insolven-­

cia o coorosidad del cCWJ1)rador. 



2. Factora je sin Recurso.- la modalidad del Factoraje o Factoring 

sin Recurso estriba esencialmente en que el Factor asume el 

riesgo de insolvencia de las cuentas por cobrar adquiridas. 

El plazo de pago y el plazo de asunción del riesgo depende del 

tipo o submodalidad del Factoraje, mismos que pueden ser: 

a. Con pago a! vencimiento 

En esta operación, el Factor asume el riesgo completo de co­

bro, pero el pago de la cuenta por cobrar se hace en plazo -

previamente acordado, generalmente, el mismo que conjuntame!l 

te se asignaron el Factor y el Cedente, al Comprador. Es de­

cir, que el pago se efectúa independientemente si ::¡e hace o 

no el cobro de la cuenta por cobrar. 

b. Con pago anticipado 

Esta modalidad implica para el Factor, la obligación de anti 

cipar una parte del pago y la de liquidar la diferencia en -

la fecha de vencimiento, previamente acordada, aún cuando la 

cuenta par cobrar no haya sido pagada. 

En ambas oodalidades el Factor inicia la operación como si se -

tratase de Factoraje con recurso y, a medida QUB va conociendo 

al comprador, va asumiendo el riesgo de pago. 

las fórmulas anteriores implican para el Factor un conocimiento 

anplio de deudores (coll'f;Jrf!dores). de las cuentas por cobrar y del rle!!, 

go que cada una de ellas implica. No obstante, el F'actor puede decli-­

nar el pago al cedente cuando el comprador se rehúsa a pagar por cau-­

sas imputables al cedente, es decir, cuando la mercancía entregada --
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carezca de la calidad pactada; existan atrasos en la entrega; la canti 

dad o modelos sean diferentes a los contratados. 

En ambas modalidades, con recurso y sin recurso, es práctica de -­

lo$ factores en México notificar al comprador que las cuentas por co-­

brar a su cargo deberán ser paqadas al Factor en 1..1irtud de ser éste el 

legitimo propietario de las mismas. (30) 

3. factora ie de Proveedores.- Consiste en adquirir de los praveed,g 

res de grandes cadenas comerciales principalmente, los tltulos 

de crédito que emiten éstas. Las adquiere el f"1clor sin recurso 

generalmente, y paga anticipadamente el importe total del docu.­

mento, menos un diferencial par la compra. 

Como se ha se~alado en todas las figuras, a excepción del Factora­

je de ~roveedores, al momento del cobro de la cuenta o en la fecha pr,g, 

viamente acordada, se entrega el diferencial entre el precio de compra 

o el anticipo acordado ( 5% y hasta el 30%, según se acuerde). En ese -

momento, la operación es revolvente y su limite es la linea previamen­

te fijada al cedente o al comprador, según se trate de factoraje con .. 

recurso o sin recurso. 

El Factorlng con recurso o Factorlng sin recurso san los básicos .. 

en nuestro pals. La empresa que cedió sus cuentas por cobrar puede re .. 

clblr efectivo por parte del Factor de manera equivalente a un pareen· 

taje del importe de los documentos, el cual puede representar más del 

90% de sus ventas considerando que el docunento incluye ordinariamente 

el Impuesto al Valor Agregado. 

El cliente recibe anticipadamente parte del pago de los bienes y -

servicias vendidos y de ninguna manera es un crédl ta que lo obligue a 



4 7 

su paga en una fecha determinada. 

Además de la disposici6n inmediata de efectivo, el Factor incluye 

normalmente otros importantes servicios (su funci6n de servicio), corno 

lo son: el apoyo de cobranza pro{cslonal y experimentado; análisis de 

crádlto de clientes nuevos; administraci6n y custodia de cartera¡ sim­

plificando así a su cliente sus controles y sistemas administrativos y, 

en caso de Factoring puro o sin recurso, cubriendo el riesgo de cuen-­

tas incobrables. 

4. Fectoring con recurso y Depositaria.- Se define igual que el -­

Factoring con recurso, que es la compra de la cartera do una em 
presa, donde el cedente se responsabiliza de la existencia y l,!t 

gitimldad de los documentos cedidos al Factorlng, pero con la -

diferencia de que en lugar de que el Factoring cobre y adnlnis .. 

tre la cartera cedida, sa norrt>rará, por parte de la cedente, -­

lXlO o dos depositarios de la misma y, por lo tanto, la ~resa 

se encargará de hacer la gesti6n de la cobranza por lo QJB úni­

camente le entregará al Factor una relación de los doctinentos -

que venden, indicando: librador, iq:Jorte del docmM!nto y rúnero 

en su caso, fecha de vencimiento, nombre de las personas CJ.Je 

fungirán como depositarias en la relación de docl.lltentos·. 

Este tipo de operaciones de Factorlng quedarán sujetas a las -­

disposiciones y leyes de carácter general que emita la Secreta­

ría de Hacienda y Crédito Público conforme a lo estipulado en -

la fracción II del artículo 45 B de la Ley de Organizaciones y 

Actividades Auxiliares de Crédito (JI) 
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5. Factaring Sindicado.- Puede ser cualquiera de los tipos de Fac­

toring antes mencionados con la caracter1stica fundamental de .. 

la participaci6n de dos o más sociedades de Factoraje, con la -

finalidad de atender operaciones ultrMJillonarias, diversifica!!. 

do de esta fo,rma el riesgo de la empra de documentos• y además, 

podrán otorgar un crédito rTUCho mayor al reooirse varias eq>re­

sas, ya que la Ley establece que cada en-presa de Factoraje deb,!!. 

rá otorgar ui crédito no mayor a su capital social, el cual es 

de rueve mil millones de pesos, de este manera, si se uie con -

otras erpresas de Fac~oraje, en uni6n, podrán otorgar un crédi ... 

to mayor al de su capital social. 

El Factoring sindicado se realizará con la ectuaci6n de una de 

las sociedades participantes, como líder o coordinador (Infor~ 

ci6n obtenida de un Organismo Auxiliar de Crédito, En¡>resa .de -

Factoring Internacional, S,A.) 
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3 .1 .LOS CONTRATOS l'ERCANTILES 

La fuente mds iqlortante de las obligaciones mercantiles está con~ 

titulda por los contratos, en efecto, la actividad principal de los C.Q 

merciantes consiste en contratar. En relaci6n a la formac16n de tales 

contratos, se aplican las mismas reglas o normas generales de la mate­

ria civil y que forman parte del derecho general de las obligaciones. 

t"l2) 

"Cuando hablamos del sustantivo mercantil partimos del concepto de 

contrato acui"iado en Derecho Civil para el Distrito Federal, en el que­

se relaciona al contrato con el consentimiento, al decir que una o va­

rias personas consienten en obligarse, respecto de otras u otras, a -­

dar alguna casa o prestar algún servicio". (33) 

Todos sabemos que contrato es el acuerdo de dos o más personas pa­

ra producir o transferir derechos y obligaciones. Esta definición tam­

bilm se aplica a los contratos que por los sujetos , objeto, fin, naty_ 

raleza y características accesorias llamamos mercantiles. 

El contrato nercantil es aquel que se produce en el ejercicio de ... 

una empresa mercantil, p.iés se caracterizan estas operaciones nercantl 

les, por ser realizadas habitual y exclusivamente por un tipo especial 

de sujetos que reciben el norrbre de comerciantes, en los que se inclu­

yen los Bancos o Instituciones de Crédito, Organismos Auxiliares de -­

Crédito, aunque tmrt>ién se realizan contratos mercantiles entre comer­

ciantes individuales o personas físicas titulares de empresas. 

Por ello, la realidad eccn6mica del contrato mercantil subsiste .. 

aún en aquellos ordenamientos legislativos como lo es el Italiano .en -

-5 ,_ 
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el cual ha desaparecido el Código de Comercio como Código lndependien-­

te. Sin embargo, cuentan con ordenamientos especializados en materia -­

comercial. 

El hecho de ser contratos mercantiles, contratos de e1"'resa, explica 

nuchos fines econ6mlc
0

os de los contratos, que la técnica del Derecho -­

fl'lercantil ha recogido, aunque no en la medida que fuera deseable. 

Por l!sta raz6n, hay que distinguir, por un lado, el problema técnico 

jurídico de los resquisitos legales que convierten un contrato en un -­

contrato mercantil; y, del otro lado, las caracterísitcas que en la -­

práctica cotidiana. distinguen a los contratos mercantiles y determinan 

su especial regulaci6n jurídica. 

Según nuestro C6digo de Comercio, para que un contrato sea merc~ntil 

se requiere que se realice entre comerciantes, que el objeto del contr.!!, 

to sea destinado al comercia o que se realice con el fin de realizar -

una especulación comercial • 

. En el segundo aspecto, los contratos se distinguen por las notas de 

rapidéz y el rigor. Rapidéz en la conclusión exige ausencia de formali_! 

roos. La mayoría de los contratos se pacten sin formalidad alguna, gene­

ralmente por carta, por telegrama o por teléfono, si es entre ausentes 

y, más canunmente, a través de' recibos electr6nico. La libertad de for­

ma es regla general. La rapid6z se refiere taftbi6n a la ejecuci6n del -

contrato. (34) 

Las normas del Derecho Mercantil can-bien, en parte, las normas del -

Derecho Carún, para adaptarse a las exigencias de la actividad mercan­

til, sin embargo• no existe un sistema de Derecho de las obligaciones -

mercantiles diverso al sistema de las obligaciones civiles. Existe, co­

mo se ha dicho, normas relativas a algunas de ellas, las cuales, modifl 

can o completan las normas del Derecho Civil sobre las obligaciones, --
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éstas últimas también se aplican en materia mercantil, si la materia -

no está reglamentada de manera especial por las leyes mercantiles. (35) 

NingÚn C6digo de Comercio se ocupa de exponer, en toda su BfTlllltud 

la teoría de las obligaciones mercantiles, puesto que ello seda una -

superflua repetici6n de normas establecidas por el C6c:Jlgo Civil. Sólo 

algunos preceptos en cuanto significan la creación especial de ciertas 

figuras del Derecho ritercantil, son los únicos que integran o deberían 

integrar la Teoda para la Dbl1gaci6n l"lercantil; ésto explica el con-­

tenido del articulo 81 del C6digo de Comercio. "Con las modificaciones 

y restricciones de este C6cUga serán aplicables a los actos mercanti-­

les las disposiciones del Derecho Civil acerca de la capacidad de los 

contrayentes y de las e.xcepciones y causas que rescindan o invaliden -

los contratos". 

La forma de los contratos mercantiles es el modo de manifestarse -

el negocio en su forma exterior y pública. 

Con base en lo anterior, encontramos contratos formales y no for-­

lllílles, los primeros son aquellos contratos a los que e.xpresamente la ;.. 

Ley impone para su validez, determina forma pero es lq>ortante seffalar 

que esa ÍJTl>OSici6n pierde fuerza frente a los principios básicos de -­

todo contrato mercantil; la buena fe y la rapidl'!U asl, basta la pala­

bra oral para crear obligaciones mercantiles. 

El problema surgirá a nivel de procedimiento para demostrar, en -­

juicio a la validei: dal contrato, la forma será insustituible. 

En la actualidad, para evitar decisiones iltllensadas por parte de -

los contratantes se debe fijar con toda exactitud el momento en que el 

contrato se perfeccion6 por la coincidencia de la propuesta y la acep­

taci6n, hacer más amplio y detallado el contenido del contrato y sobre 

toda, hacerlo posible frente a terceros ajenos a la relaci6n básica. 
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Las far..,alidades se refieren a pl~s..,ar por escrito la voluntac de 

cada uno de los contratantes y elevarle a escritura notarial, si así -

lo dispone la ley. 

Algunos contrato~ mercantiles formales son: la hipotéca naval, CO.Q. 

trato de sociedad, el seguro terrestre y marítimo. 

"M.Jestro sistema legal descansa en el principio de que la declara­

ción unilateral no tiene fuerza vinculante, lo que l.Xle es s6lo el con­

trato. De ah! Ja gran in¡>ortancia práctic:a que tleí'e la determinac16n 

del momento de la perfecci6n del contrato, ya que, a partir de él, los 

interesados quedan vinculados jurídicamente y no pueden revocar su de­

claraci6n". {:¡5 ) 

Tanbién en otros aspectos es decisivo el momento de la perfecc;ión 

del contrato, lo es para apreciar la capacidad de las partes¡ para de­

terminar la ley aplicable en cuanto al tiempo; para deteorminar la com­

petencia de los tribunales, para decidir cuál de los contratantes ha -

de soportar el riesgo de la pérdida de la casa debida, etc. 

La gbnesis del contrato atraviesa esquematicamente tres fases o -­

momentos: 

1.- La oferta o propuesta 

2.- La aceptación 

3.- Acuerdo y perfección del pacto. 

1 .-La oferta o proouesta 

Es una declaración de voluntad unilateral y ya sabemos Q.Je lo -

caracter!stico de nuestro sistema es que la propuesta del con-­

no vincula por si misma al QUB la hace sino precisamente cuando 
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deja de ser p:opuesta para convertirse en consentimiento, es -­

decir, cuan~o es aceptaca. Y asi como el destinatario de la -­

propuesta no tiene obligación de contestar ni para aceptarla ni 

para rechazarla. (37) 

Asi también el autor de la propuesta no tiene obligación de con 

testar ni para aceptarla ni para rechazarla. 

Así también el autor de la propuesta puede revocarla antes de -

ser aceptada. De esta suerte, la voluntad de contratar para ser 

vinculante debe persistir hasta el momento en que el contrato -

se perfecciona. Si antes de llegar ese momento, el proponente -

fallece, la propuesta no vincula al heredero. Es excepci6n a la 

regla de la no obligatoriedad de la promesa antes de ser acep-­

tada en caso de que la propuesta se haga en firme y siempre que 

sea ac~ada de un plazo contiene una renuncia ifT1lllcita, el 

derecho de revocación mientras el plaza expire. (39) 

El contrato mercantil se perfecciona cuando la propuesta de una 

parte y la aceptaci6n de la otra coinciden y armonizan entre si. 

Los requisitos de esta propuesta son: (39) 

1 .1. Debe contener todos los elementos esenciales del contrato -

al que va dirigida o al menos los criterios para su deter­

minación. 

1.2. Debe existir el dato del precio y el objeto, si la propo.¡e.§_ 

ta no es c~leta, no es propuesta. 

1.3. Debe ser dirigida a la conclusi6n del contrato, por ello -

no son propuestas verdaderas en las que no ha)' intención -
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de obligarse, tal es el caso de las declaraciones privadas 

de contenido jurídico {para juego, para fines de enseñanza 

o diversi6n) o el de la oferta acompa~ada de la cláusula -

sin compromiso o salvo varlaci6n de precios, o el de pedi­

dos meran.1ente informativos, por los cuales se solicitan -

noticias de mercancías disponibles y de precios. 

1.4. La oferta ha de ser dirigida a alguien, es decir, a alguna 

persona, sea deterninada o indeterminada. 

La cuesti6n en cada caso concreto está en decidir cuando -

existe una verdadera oferta y cuando una sir11Jle lnvitaci6n 

al pÚblico para que alguien formule sus ofertas. 

Para que la oferta al público se considere verdadera ofer­

ta de contrato que vincula desde el momento en que se pro­

dt.JZca la aceptaci6n de alguien, es preciso que contenga -

todos los elementos esenciales del contrato. Por su carác­

ter inc~leto ya hemos dicho que no son ofertas el envio 

de precios, los anuncios de la prensa ofreciendo mercanci­

as. 

1.s. Ouraci6n, la propuesta ha de ser mantenida viva por algulÍ 

tienpo. E5ta duraCi6n no puede ser inderinida, en el cane.!:_ 

ele suele ser breve porque los motivos que determinaron la 

propuesta cambian constantemente a medida de las obligacio­

nes del mercado. 

2. - La aceptaci6n 

Es la declaraci6n dirigida al proponente de querer concluir el 

contrato como ha sido propuesto. {40) 
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3.- la perfecci6n del contrato 

la coincidencia entre la propuesta y la aceptación del contra­

to no basta con las dos declaraciones de voluntades se entre-­

crucen, es precl5D que armonicen entre sí, que se complementen 

de suerte que, aún teniendo un deseo diverso (el comprador, 

corrprar; el vendedor, vender; el prestatario, recibir el dine­

ro; el prestador, entregarlos) la reallzaci6n de ese desea pe.r. 

mita al otro contratante satisfacer el suya (el comprador com­

pra porque el vendedor vende) de donde se sigue en ambos con-­

tratantes coinciden con la misma finalidad. 

La conclusión del contrato propuesto, al querer la mJ.sma cosa 

su voluntad tiene el mismo contenido. El consentimiento es lo 

que da el ser al contrato y el consentimiento se forma o se -

man! fiesta por el concurso de la oferta y de la ac:eptaci6n so­

bre la c:osa y la causa que ha de constituir el contrato. (41 ) 

INTERPRHACION DE LOS CONTRATOS l'ERCANTILES 

La interpretación del contrato ha de proc:eder logic:amente a la 

aplicac16n del Derecho objetivo, supuesto que éste tiene c:asl siempre 

carác:ter supletorio de la uoluntad expresada en el contrato, por eso, 

el articulo 78 del Código de Comercio establece las reglas para la in­

terpretaci6n y ejecución de los contratos, precede a las dispasiciones 

legales supletorias en materia mercañtil. 

Como no existe una divisi6n entre la fuente de la obligaci6n mar-­

cantil y la fuente de la obligaci6n ciuil, más aún, en opini6n de Cer­

vantes Ahumada, el Derecho de los contratos de comercio debe conslde-­

rarse txla mera parte complementaria del correspondiente en el Derecho 
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Civil, ésto es, continúa el autor ºdesde la 6ptlca mercantilista, el -

Derecho Civil debe considerarse como telón de fondo 11 sobre el cual re­

saltarán algunas características o circunstancias accidentales, que -

darán nombre precisamente a los contratos mercantiles. El ~ndo obliQ!. 

clonal de los contratos mercantiles es aquél de los civiles, y dejarán 

de ser civiles cuando 1e Ley los califique como mercantiles. (42) 

Por tal rezan, en el campo mercantil debemos recurrir a las normas 

del Derecho Civil a ellas remiten los articulas 2, 61 y 1051 del Códi­

go de Comercio, para una mejor interpretación de las contratos mercan­

tiles. (43) 

Para poder distinguir los contratos mercantiles debemos seguir los 

siguientes criterios: (44) 

1.- Que son mercantiles los contratos regulados por el Código d~ -

Comercio y no por el C6digo Civil. 

2.- Que son contratos mercantiles los que una o más partes tienen 

legalmente el carácter de comerciantes. 

3.- Que son contratos mercantiles los CJ.le dan lugar a procedimien­

tos judicialmente, supuestamente, más ágiles que los contratos 

civiles, aunque actualmente es demasiado el clÍrl.Jlo de expe--­

dientes de juicios en el Tribunal Superior efe Justicia del -­

Distrito Federal que no podemos confirmar que en el Distrito -

Federal sean ágiles este tipo de procedimientos mercantiles. 

4.- Que son m:?rcantiles los contratos en que, por su objeto, acusa 

más claramente su finalidad económica. 
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s ... Que son contratos mercantiles los contratos en que las partes 

que intervienen realizan actos de comercio. 

Para poder calificar de mercantiles a algunas actos podemos basar­

nos en las siguientes reglas: {45) 

A. Por los sujetos que intervienen en ellos lo será el efectuado 

por comerciantes en ejercicio de su actividad profesional o -

banqueros, a menos da que se trate de un contrato de naturale­

za estrictamente civil (por la persona que lo ejercita). 

B. Por el objeto, si aquello a lo que se obliga el deudor es al9ll 

na cosa mercantil como los buques o los títulos de crédito o -

si la operaci6n se documenta en esta clase de títulos de crl!di. 

ta. 

C. Por la finalidad del acto, si ésta consiste en una interporsi­

ci6n en el campo de las mercenc!as o servicios, el sujeto cuya 

empresa es intermediaria entre el que produce y el que constA"ne 

es el tipico comerciante (se persiga un lucro). 

TERl'IINOS 

En el Cl.Jf1lllimiento de las obligaciones mercantiles, el término es 

un elemento básico, sobre todo cuando las partes han considerado Útil 

la prestaci6n. Cúando ésta se cu:npla en un determinado término, en la 

actividad del comercio se impone una rapidez. en la ejecuci6n de las -

obligaciones, de ah{ que los términos dilatorios de lo ejecuci6:'1, aceQ 

table en el Derecho Civil, no son co:npatibles con la celeridad escru-­

pulosa considerac16n del tiempo, propios de la contrataci6n moderna en 
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el Derecho Plercantil. Por eso, la significación del término asignado a 

una obligaci6n es diversa en el Derecho Civil, es accesorio a la uolu.!2 

ted y puede iq>onerse o no por el contratante. 

En el Derecho l'\ercantil, le obseruaci6n del término se exige con -

rMs rigor a causa del alto valor que concede al tiempo para liquidar -

rápidamente el contrato. 

Por eso existe aqul una diferencia entre el Derecho Civil, porque 

en éste si se le puede conceder un plazo de gracia y en el Derecho fl'le!, 

cantil de ninguna manera se conceden términos de gracia o cortes la y, 

en todos los computas de dias, meses y ai'tos, se entenderán las dlas de 

24 horas, los meses segÚn estén designados en el calendarlo y los ai'ios 

de 365 dias, art!culo 84 del C6digo de Comercio. 

Es una norma que garantiza la rapidez y seguridad de las relacio-­

nes mercantiles, puesto qua el comercio no permite, cono dijimos, la -

dilaci6n en el cumplimiento de las obligaciones. 

En el articulo BJ del Código de Comercio se establece que" las obl! 

gaciones que no tuvieren término prefijado por las partes o por las -

disposiciones de este C6cUgo, serán exigibles diez dias· después de CD!!, 

traldas, si s6lo produjesen ~cci6n oridnaria y al dla imediato si 11~ 

u asen aparejada ejecuci6n n. 

LUGAR DE PAGO 

Respecto al lugar de pago, el articulo 86 del C6digo de Comercio esta­

blece quenlas obligaciones mercantiles habrán de c~Umentarse en el 

lugar determinado en el contrato, en caso contrario, en aquel que según 
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la naturaleza del negoclo o la intenci6n de las partes deba considerar 

adecuado al efecto, por consentimiento de aquellas o por arbitrio ju-­

dicialf 

Si en el contrato no se determina con precisión la especie y cali­

dad de las mercancías que han de entregarse, al deudor no podrá exigl!, 

sele otra cosa que la entrega de mercanclas de especie y calidad media 

aún cuando el obligado, al hacer la entrega, tenga mercancias de mejor 

calidad, dice el artículo 87 del C6dlgo de Comercio. 

El inc1.MT1Plimlento de las obligaciones mercantiles encuentra su re­

gla11entaci6n en las disposiciones del Derecho Común. 

En el C6digo de Co:nerclo se establece que en "el contrato mercan-­

til en que se fijare pena de indemnizaci6n contra el que no lo cumpli!!, 

re, la parte perjudicada podrá exigir el clJll1]limiento del contrato o la 

pena prescrita, pero utilizando una de estas dos acciones, lloJSdará ex­

tinguida la otra". (articulo 88 del C6digo de Comercio) 

ONEROSIOAD 

Es normal que la actividad mercantil como actividad econ6mlca oe -

ejercite profesionalmente, es decir, aquel que lo desarrolla lo hace. -

con el fin de obtener una ganancia. Por listo, la regla en las relacio­

nes jurídico mercantiles es que todo acto tienda a realizar ese fin. -

Por lo tanto, existe en materia mercantil una presunci6n de onerosidad 

aunque si bien los contratos mercantiles especlficamente scx;i siem-­

pre onerosos. 
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CLASIFICACION DE LOS CONTRATOS l'ERCANTILES (46) 

1 .- Contratos naninados e inominados 

Los primeros llamados tambi~n tlpicos son los regualdos expre­

samente en el Derecho Común. El Código de Comercio regula en-­

tre otros, comisión, depósito, préstamo, permuta, compraventa. 

Contratos atlpicos o inominados son aquellos que teniendo o no 

ui nanbre especifico carecen de reglament.ici6n expresa dentro 

de la Ley. Ejemplo: el suministro, agencia comercial, conce-­

si6n, etc. 

Una y otra clase de contratos ya descritos pueden dividirse en 

esta forma: 

a. Contratos bilaterales o unilaterales.- según se hagan nacer 

obligaciones reciprocas para las partes o sólo para una de 

ellas. 

b. Contratos onerosos o gratuitos.- en las primeros se estipu­

lan provechos y gravámenes recíprocos; en los gratuitos, el 

provecho es s6lo p¡:tra una de las partes. 

Los contratos onerosos se subdividen en conmutativos y ale!!, 

torios. En los contratos conlll.Jtativos, las prestaciones que 

se deben las partes son ciertas desde el momento mismo en -

que el contra.to se perfecciona, en cambio, en los contratos 

aleatorios, dependen de un acontecimiento futuro e incierto 

que las partes, una u otra, o las dos, obtengan ganancias o 

sufran pérdidas. 
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c. Contratos de adhesión.- en las que una de las partes fija 

claúsulas y una o más partes na hacen sino aceptar dichas -

condiciones, adhiriéndose as! al contrato. 

Existe otrcs clasificación valiosa, sobre todo para nuestro lnter6s 

basada en la finalidad económica que los contratos lleven consigo: 

1.- ContratoS de coleboraci6n asociati"ª• como el de la sociedad. 

2.- Contratos de colaborac16n simple, como la comisión. 

3.- Contratos de canbio, en los Que se transmiten bienes o servi-­

cios, como el transporte 

4.- Contratos de garantia, como es el contrato de prenda. 

s.- Contratos de cobertura de riesgos, como es el de seguro. 

6.- Contratos de .::::oncesi6n de crédito, comJ lo es el préstamo. 

7.- Contratos mixtos o atlpicos, que la doctrina y la jurispruden­

cia se ven forzadas a construir para resolver problemas concr!t 

tos que cada día se generan, mediante la aplicacl6n de la ana­

log!a, como el contrato de Leasing, que en !'léxico se traduce -

como Arrendamiento Financiero, o p:>r integración, como el de -

caju·s de seguridad. 

Carlos OávDlos Mejía nos dice: "que las operaciones de Crédito son 

técnicamente contratos, y es en esta figura donde debe buscarse y enea!!. 

trarse su perfeccionamieno esencial: la denominaci6n "operaci6n" debe -
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considerarse como medio de identificaci6n de los contratos mercantiles 

que se regulan en la Ley General de Titulas y Operaciones de Crédito o 

en sus leyes complementarias". {47) 

Cervantes Ahumada clasifica los contratos mercantiles de acuerdo a 

su objetivo: (4e) 

1.- Cambio (compraventa, permuto, transporte) 

2 ... Colaboraci6n (comisi6n, representaci6n) 

3.- Guarda Y. custodia (depósito, cajas de seguridad) 

4.- Previsi6n (seguro) 

S.- Garantia (fianza, hipoteca) 

6.- De Crédito (la cuenta corriente, la apretura de crédito, las -

cartas de crédito, de Fideiccmiso, etc., y en general, los _ .. 

contratos que están reguladas por la Ley General de Titulas y 

Operaciones de Crédito y algunas otras que, genéricamente, la 

práctica ha optado p:>r denominar siq,lemente operaciones de ... 

crédito). 

Existe otra clasificación de los contratos de crédito según le pe_r 

son a que los realice. (49) 

De acuerdo con las caractedsticas que presenta el contrato de crf 
dita en el Derecho l'leKfcano 1 son dos grupos en que pueden dividirse: 
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1.- Contratos de Crédito Privados.- en cuyo perfeccionamiento pueden -

participar cualquier persona, sin otro limite que no estar disminul 

do legalmente de su capacidad para ejercer el canercio. Ejemplo: -

Apertura de Crédito, Cuenta Corriente, Carta dt: Ct·édito. 

2.- Contratos de Crédito Bancarios.- en cuyo perfeccionamiento, cual­

quiera que sea el lugar o rol que adopte, es necesaria a Fortori -

Legis, la partlclpaci6n de una Instltuci6n de Crédito o de una OrCJ.!! 

nizaci6n Auxiliar de Crédito. Ejemplo: Oep6sito, Crédito, Apertura 

de Crédito Bancario, Descuenta, Créditos Refeccionarios o Aula, Cr! 

di to Documentado. 

3.- Fideicomiso y Contratos de Crédito Especiales, Fideicomiso, Fideicg_ 

miso Público, Oep6sito en Almacenes Generales Reporto. 



3 .2.car'ITRATDS DE CRED!TO 

Una vez que hemcls definido y clasificada las contratas mercantiles 

pasaremos a definir los contratos de crédito y mencionaremos algunos -

contratas de crédito que sean semejantes al contrato de Factoraje Fina!:!, 

clero, siendo este contrato talfbilm un contrato mercantil y de crédito, 

ajustado a satisfacer las necesidades econ6micas de nuestra actualidad. 

La palabra crédito deriva del latín 11credere", significa confianza, 

ésta es la acepci6n etimo16gica, en el lenguaje corriente tiene normal­

mente tambimi ese sentido. Asi, para expresar que una persona nos rflere­

ce confianza decimos que nos merece crédito. En sentido jurldico o, más 

precisamente, de operaci6n de crédit.o, ~leamos el vocablo en su acep­

ci6n técnica. Nos queremos referir entonces a aquel negocio jurldico, -

por virtud del cual el acreedor (acreditante) transmite un valar econó­

miCo al deudor (acreditado) y l!ste se obliga a reintegrarlo en el t6r-­
mina estipulado.A la prestaci6n presente del acreditante debe correspO!l 

der la contrapartida prestaci6n futura del acreditado (so). 

El Doctor Raymond P. Kent, profesor de la Universidad de Notre Da­

me (51 ), nos dice que el crédito puede ser definido como: nel derecho a 

recibir pago o la obligaci6n de hacer pago. En una transacci6n crediti­

cia, el "derecho a recibir pago", y "la obligación de hacer pago" sa -­

origina al mismo tiempo;. en efecto, las dos frases si!TlJlemente descritas 

la transacci6n desde dos puntos de vista: del acreedor y del deudor, el 

acreedor obtiene un "derecho de recibir pago" de los bienes que él dfi, 

y el deudor incurre en la "obllgaci6n de hacer pago" al obtener los biJ?, 

nes". 

- 6~ 
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Joaquín Rodríguez nos dice que la operación de crédito se caracte­

riza por implicar una "transmisión actual de la propiedad del dinero o 

de títulos de crédito. por el acreedor, para que la contrapartida se -­

realice tiempo después por el deudor". 

Indica que cualquiera que sea la operación de crédito que conside­

remos encontraremos en ella indefectiblemente, los rasgos mencionados: 

plazo, confianza en la capacidad de contrataci6n y transmisión actual -

del dtrninio a cambio de una contraprestación diferida. (52 ) 

l"lesslneo, citando a Simanetto, nas dice que11 se llaman operaciones 

de c1·édito aquellos contratos por efecto de los cuales, una parte conc.2_ 

de a le otra la propiedad de una suma de dinero (o en ciertas operacio­

nes a largo término, de cosas fungibles, convertibles en dinero) o eje­

cuta prestaciones, en favor de la contraparre, que indirectamente impil 

can un deserrbolso de dinero, por un determinado tiempo, con obligaci6n 

de restitucion (o respectivamente de rt!embalso) del equivalente a tl!rmi­

na diferida, a cargo de la otra parte, y siempre contra compensación". 

(53) 

Contratos de Crédito 

Se involucra la confianza de una de las partes, en que la otra, -

entregará una cantidad de dinero, un bien o siq::>le hacer. Por otra p8rte, 

queremos puntualizar que al hacer referencia a las operaciones de créd.!. 

to, técnicamente nos estamos refiriendo a los contratos mercantiles. 

t;4) 

De lo anterior, puedo definir al contrato de crédito como aquel 

contrato en que cuando menos una de las partes transmite a la otra un -
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valor econ6mlco con el aplazamiento de la contraprestación correspon--­

diente. Existen das partes en estos contratas de crédito llamados 11 Acr.!!. 

ditante11 y 11 Acreditada". Se definen también como aquellos contratos, -

por virtud de los cuales el acreedor (acredltante) transmite un valor -

econ6mica al deudor (acreditado) y éste s2 obliga a su vez a reintegrar 

, en el término estiPulado; a la prestac::i6n presente del acreditante d~ 

be corresponder la contrapartida, prestaci6n futura del acreditado. 

P'lencionaré s6lo algunos ejemplos de contratos de crédito que exis­

ten y que son los más típicos que se establecen en la ley General de Tí­

tulos y Operaciones de Crédito: 

1 • - El Descue'nto de Crédito en Libros 

2. - De la Apertura de Crédito 

3. - De la Cuenta Corriente 

4. - De las Cartas de Crédito 

5.- Del Crédito Confirmado 

6.- De los Créditos de Habilitación o Auío y de los refaccionarios 

7.- De la Prenda 

8. - Del Fideicomiso 

El Contrato de Factora ie y el Descuento de Crédl to en libros 

El Descuento de Crédito en Libros implica otorgar una suma de d!n_!t 

ro al acreedor en una relaci6n jurídica, antes de que se haga exigible 

su crédito en contra del deudor. (55) 
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La Banca, dentro de sus operaciones activas, hace préstamos de di­

nero mediante la ejecuci6n del contrato de descuenta. La Banca, antici­

pa al cliente el importe de un crédito frente a un tercero, no vencido 

todavía mediante la cesión que se le hace del crédito mismo y recibe la 

diferencia de la operaci6n. 

Felipe Scardino hace valer que el concepto de anticipación tiene -

diversas acepciones, entre las cuales, una implica el préstamo de una -

suna de dinero antes de la exigibilidad de su adeudo. (55) 

Vázquez del Mercado Osear define el Descuento de Crédito en libros 

como a 1\m contrato por medio del cual, la Institución Bancaria dá al -

cliente anticipadamente una suma de dinero que importa un crédito que -

éste tiene contra un tercero y aún no se hace exigible, previa deduc--­

ci6n de los intereses por el tiempo entre la fecha de la entrega del dl 

nero y aquella en que se puede exigir al tercero el pago~' (57) 

Quien otorga el anticipo se llama Descontador y quien lo recibe, -

Oescontatario. Se llama suma a descontarse o cantidad descontarse aque­

lla de la cual el Descontatario es acreedor a futuro; y, suma o canti-­

dad descontada a aquella que el Oescontador anticipa. La Diferencia en­

tre antias y que corresponde al Descontador como una compensaci6n por le 

operación, toma el noot:Jre de Descuento. 

Luigi Lordi nos dice que" el precio del Descuento es la si..rna que la 

Banca retiene, deduciéndola del valor nominal del Crédito, es la corre!_ 

pendencia por el uso anticipado de dinero que la Banca pone a disposi-­

ci6n del cliente, el cual, con el descuento, realiza hoy aquel!o QUB .. 

podría realizar s6lo al crédito cedido.• (59) 

Joaquín Rodríguez Rodríguez nos dice quel1el Descuento de Crédito -

en Libros es un contrato de Apertura de Crédito en efectivo que el ---
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acreditante se restituye del crédito que concedió, mediante el cobro de 

los derechos de crédito que le ceda el acreditado garantizados con le-­

tras de cambio giradas por éste a favor de aquel y a cargo de los deud.Q. 

res de los créditos cedidos. 11 (59) 

La particularid~d de mayor relieve del Descuento de Crédito en Li­

bros consiste en que funciona directa11ente con base en la contabilidad 

del Oescontatario, sin que medie en la figura jurídica, para los efec-­

tos mismos del Descuento, título alguno de crédito. Ya que si éstos se 

emiten y se entregan a la lnstituci6n Oescontadora (Articulo 208 Frac­

ción IV de la Ley General de Titulas y Operaciones de Crédito) es en -­

prevención de que, llegado el vencimiento del crédito descontado, el -

deudor del comerciante Descontatario, no pague entonces la Instituci6n 

Bancaria pueda ejercitar sus acciones ejecutivas por medio del título .. 

de crédito, bien sea en forma directa contra el aceptante, si el t}tulo 

fue aceptado con anterioridad o en acción cambiarla de regreso contra .. 

el girador, pues debe tenerse en cuenta que las letras que el comercian­

te gire a cargo de su cliente deudor, no necesitan ser aceptadas de an­

temana par dicha cliente. 

De acuerdo con el Artículo 288 de la Ley General de T 1 tul os y Ope­

raciones de Crédito, el Descuento de Crédito en Libros se hace de la si­

guiente manera, en la inteligencia que este contrato solamente puede ce­

lebrarlo las Instituciones de Crédito (Articulo 290 de la Ley General de 

Títulos y Operaciones de Crédito). 

Los comerciantes tienen obligación de llevar determinad:Js libros en los 

que van haciendo regularmente las anotaciones de sus operaciones. Cu:m .. 

do en los libros aparece ·la constancia de un crédito a favor del comer­

ciante, aunque no estén aq:Jarados par letras de cambia, pueden ser obj,!! 

to de Descuento; para ello, el Oescontatarlo habrá de entregar al Des-­

contador letras de cambio, giradas a la orden de éste, para ser acepta­

das por el deudor en los términos convenidos para cada crédito. 
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Las letras las conserva el Descontatario, normalmente para efec-­

tos de garantía ¡:EI'O la letra, será presentada para su aceptación o pa­

go en el caso de que el Descontatario lo faculte ~xpresamente y no en-­

tregua al Oescontador el irrporté de los créditos vencidos. 

El reconocimiento p:ir escrito del deudor es indispensable para ce­

lebrar el contrato, el cual debe constar por escrito, de no ser así, no 

producirá efecto la cesi6n del crédito. 

El contrato de Descuento de Crédito en Libros es un contrato real, pue.§. 

to que es indispensable la entrega de títulos. 

El deber del banco deriva no del hecho de haber anticipado al clie.!l 

te en raz6n de los crfüHtos en libros, sino porque el banco es el tene­

dor del do:umento que le cede el propio cliente, y con el cuál, el ban­

co puede, cobrándolo, recuperar lo anticipado. El requerimiento al deu­

dor es lila carga del Banco, a efecto de que el cliente le devuelva el -

anticipo si aquel no cuíJ1)le, es decir, el Banco sólo puede reclamar la 

:::fevolución del anticipo por el Descuento después de haber fracasado en 

su intento de hacer efectivo el documento en contra del deudor. 

Si la letra de cambio se paga, la operación concluye; en caso con­

trario, el Banco no queda obligado i intentar judicial, aunque puede ha­

cerlo cargando al cliente los gastos. 

S:! entiende que al efectuarse el Descuento, el Banco adquiere la· -

titularidad del crédito que da origen al Descuento. Por ello, en el -­

articulo 289 se establece, que'\?l Descontatarlo será consldetado, para 

todos las efectos de Ley como Mandatario del Descontador, en cuanto se 

refiere al cobro de los créditos en materia del contrato!' 

La emlsión de las letras giradas µor parte del Dasontatario no 

afectará su capacidad d:? crédito ya q.Je, al no ser obligado directo, no 
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tiene obligaci6n de registrarlas coro pasivo exigible en su contabili-­

dad, punto que, c~arado con las activos, es IT'Uy importante para anal.!. 

zar en qué medida puede ser sujeto de crédito. 

El comerciante Oescontatario entrega los créditos en la forma que 

prevee la Ley, y recibe el importe de la operacl6n por parte de la Jns­

tituci6n. Al llegar el vencimiento de las créditos descontadas, se hace 

el cobro de los mismos, bien sea directamente pctr la Instl tuci6n que -

Descont6, o bien, por el propio comerciante, según se haya convenido, -

s6lo que éste Último caso, el Descontaterio deberá trasladar total e in­

mediatamente a la Institución Descontadora, las cantidades que cobre. 

<sol 

La operaci6n de Descuento de Crédito en Libros mantiene can la fi ... 

gura jurídica del Factoring o Factoraje puntos de similitud muy intere­

santes, aunque también existen diferencias fundamentales que los sepa-­

ran totalmente. 

Tanto el Descuento de Crédito en Libros como ~l Factoring pueden -

ser utilizados por el comerciante para obtener recursos con base en cri 

ditas que conceda este canerciante con motivo de las ventas que realiza. 

Para arrbas figuras jurídicas, su objetivo corriin es hacer liquidas sus -

cuentas por cobrar, registrada.s en el ri..t>ro activo circulante. 

En el Descuento de Crédito en Libros, el comerciante asienta los -

créditos en sus libros y los presenta a una instltuci6n de Crédito para 

efectos del Descuento, en el caso del Factoring o Factoraje, el comer-­

ciente presentará al Factorante las facturas que emiti6 al amparo de -­

sus ventas y en donde esfltn consignados los términos del crédito, con el 

objeto de cederle los derechos que de ellas se desprenden y poder obte­

ner el financiamiento. 
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En Descuento de Crl!dito en Libros, el deudor deberá manifestar por 

escrito su conformidad con la existencia del crl!dito (Articulo 288 Fra.E, 

c16n U de la Ley General de Titulas y Operaciones de Cddita) ndentras 

CJJ8 el Descontatarlo, por su parte, se harJí ret:ponsable ante la Insti t!! 

ci6n Oescontadora, que el deudor CU11Jlid1 con el pago del cÑdlto a su -

vencimiento o, en su defecto, 61 procederá a efectuar la llquidaci6n -­

correspondiente, para lo cual e..itlrá letras giradas a su orden y a car­

go del deudor, sin que se requiera que 6stas sean presentadas a su acep­

tacl6n o pago por parte del girado, ya que s6lo constituirán un instru-­

mento que permitirá a la Instituci6n, llegado el caso, a tener ac:ci6n .... 

cambiarla en v!a de regreso. 

En el articulo 45 G de la Ley General de Organizaciones y Actlvid!, 

des Auxiliares de Cr6dito, sl se exige los clientes de la ell'fJresa de -­

Factoring ""8 solicit.i su financl-.J.ento, suscriban a la orden de la em­

presa de Factoraje pagaris por el importe total de las obligaciones asu­

midas por ellos, haci6ndose constar en dichos títulos de cr6dito su pro­

cedencia, de manera CJ,Je quedan suficientemente identificados. Estos paga­

rés deberAn ser no negociables, en los t6rminos del articulo 25 de la -

Ley General de Titulas y Operaciones de Cr&lito. La suscripci6n y entre­

ga de dichos pagar6s no se considerar! como pago o daci6n en pago de las 

obligaciones ~e se documenten. 

En el caso del F actoring Puro y sin Recurso, el comerciante re9P0!!. 

de únicamente, como ya se ha seffalado, a la vigencia y legitimidad del -

cr6dito 1 toca al Factoring asegurarse de que el deudor sea uia persona -

solvente y responsable en el cumplimiento de sus obligaciones, de tal -

9l.Jerte que, al aceptar las facturas del comerciante, éste últinto se 11-­

bera de toda responsabilidad en cuanto a la recuperaci6n del financia-­

miento. 
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De esta manera, el comerciante gozará de una completa tranquilidad, 

sabedor de que el Fnctoring no actuará en su contra en el caso de in-­

cumplimiento del deudor. En consecuencia, el Factoring se ha convertido 

en una figura jurldica de gran atractivo para el comerciante, tanto por 

el financiamiento de sus créditos como por los demás servicios de lnves­

tigaci6n de sus deud~res y otros servicios que también otorga el Facto­

ring. 

Otro elemento indispensable entre estas dos figures es que en am-­

ba-;, sus créditos son recibidos en prenda puesto que constituyen le ga­

rantía primaria de estos créditos. 

En cua:ito a la cesi6n de los documentos mercantiles, es plena en ... 

el Factoraje, puesto que el Factor asume el riesgo por el no pago en el 

Factoring Puro o sin recurso, conserva las facturas en su poder, h!lce el 

cobro de las mismas, y en ellas 9e estampa un sello conteniendo le ce-­

si6n de los derechos. Sin embargo, el Oescontatario no podrá considerar­

se como mandatario del Factor para los efectos del cobro, peque éste lo 

hace el Factoring. 

Ambas o;:>eraciones crediticias requieren, como la fracc16n 1 del ar­

ticulo 288 de nuestra Ley de Títulos, que los créditos sean exigibles a 

tltrmino fijo y, en cuanto a que los deudores del 02scontarario manifies­

ten por escrito su conformidad con la existencia de crédito, no existe 

este requisito en el Factoraje. 

El requisito qJe se establece en el articulo 288 fracción lll de -

la Lef General de Titulas y Operaciones de Crédito es común pare el Fac­

toraje y el Descuento de· Crédito en Libros, p:irque el contrato se hace 

por escrito y las relaciones que e)(presan los créditos descontados son 

anexos al misma. 
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También la inspección a los libros del Descontatario es un derecho 

ilimitado para ambas figuras pJr parte del Oescontador al Descontado y 

del Fectoring al Cedente. 

No se puede dejar de mencionar otra importante diferencia: el Des­

cuento de Créditos en los libros ·es una operación de crédito :¡ue sólo -

la pJeden efectuar las Instituciones de Crédito (artículo 290 de la Ley 

Gsneral de Titulas y Operaciones de Crédito), en cmrbio, en el Facto-­

ring o Factoraje, la concesión es más amplia ya que, corro ha sucedido 

en otros paises como los Estados Unidos de América y en nuestro pa!s, -

ésta operación de crédito es efectu3da por Sociedades Anónimas, ya sean 

Instituciones de Crédito u Organlsm:is Auxiliares de Crédito, sie!Jllre y 

cuando, reúnan todos los reqJisitos que marca la Ley General de Organi­

zaciones y Actividades Auxiliares de Crédito, para actuar como empresa 

de Factoraja Financiera. 

La figura jurídica que tiene más similitud al contrato :Je Factor-­

in·1, cano puedo visualizar con todo lo anterior, es el Descuento de 
Crédito en Libros, ya que en sus inicios de la figura de Factoring en -

México se llevaba a cabo como el contrato de Descuento de Crédito en Li­

bros qJe, en su tiempo, cubri6 las necesidades requeridas de la econo-­

mía i, conforme va evolucionando nuestra economía, surgen 11ayores nece­

sidades financieras, por lo qUe la figura jurídica del Descuento de Cré­

ditos en Libros viene a ser sustituida en nuestro tiempo, por la figJra 

jurídica del contrato de Factoring o, mejor dicho, resulta una mejor .... 

opci6n para obtener financiamiento, sin dejar da existir la figura jurí­

dica del Descuento de Crl!di to en Libros, en nuestra legislaci6n mercan­

til. 

El contrato de Factoring es una figura relativamente nueva en nues­

tra legislación Bancaria. Decimos relativamente porqJe aunque no estaba 
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legislada, sí existía en la práctica mercantil como un contrato atlpi­

co o inanimado, desde los años setentas aproximadamente y, es a partir 

del mes de enero del año de 1990 que se legisla en la Ley General de -­

Organizaciones y Actividades Auxiliares de Crédito. Por tal raz6n, na 

tiene una formalidad propia ni tradici6n jurídica y, en la actualidad, 

los contratos de Facto"ring se efectúan mediante la figura jurldica del 

"Contrato de Cesi6n de Derechos" y, para confirmar la anterior, pondré 

a continuaci6n un ejemplo de las formas de contratos que se realizan -­

cooio contratos de Factoraje (Ver Apéndice Unico, Anexo "A"). 

Todas las empresas de Factoraje Financiero realizan sus contratos -

de factoraje mediante esta forma de Contrato de 11 Cesión de Oerechos11 

pués hasta la fecha no se ha elaborado un contrato de Factoraje con 

una formalidad propia. 

Entonces, puedo afirmar que en !"léxico, la operaci6n de COOl>ra-vénta 

de las cuentas por cobrar (Factoring) se realiza a través de la figura 

jurídica de la Cesi6n de Derechos. Siendo ésta, u_n acto (contrato) en -­

virtud del cual el empresario (cedente) transmite los derechos que tie­

ne a cargo de sus compradores, a una empresa especializada denominada -

Empresa de Factoring (Cesionario). 

Al contrato de Cesi6n (realizado por el Factorante y Factorado) se 

anexará toda la doc~entaci6n comprobatoria de la existencia y legitiml 

dad de las cuentas por c~rar; ésto es, facturas, contrarecibos, notas de 

remisión, de embarque, etc., de r.~radores previamente acordados. 

En consecuencia, para poder estudiar las bases de éste contrato, 

sus características esenciales, debanos partir del "Contrato de Cesi6n 

de Derechos11 , el cuál, analizaré en ol siguiente inciso de este mismo -

capitulo. 
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3 ,3.CONCEPTO OEL CONTRATO OC FACTORING 

fYlario Bauche Garciadiega define al contrato de Factoraje como si-­

l}Je: "Un contrato por virtud del cual, previa deducci6n de una reserva, 

el Factor anticipa al cliente el importe de créditos netos contra ter-­

ceros, no vencidos, mediante la cesión de d~rechos de crédito respecti­
vos, asumiendo el Factor los riesgos de que no sean pagados por insol-­

uencia de los deudores y encargándose tanbién del cobro de esos crédit­

tos; pudiendo asimismo, hacer anticipos sobre mercancias al cliente que 

q.,¡edarán garantizadas prendariamente can la m:1teria prima y las produc­

tos elaborados del acreditado; y, en todo caso, tncniendo darecho el -­

Factor al cobro de intereses sobre las anticipos de numerario y a una .. 

canisi6n por sus servicios". (51 ) 

Conforme a lo dispuesto por la Ley General de Drganizeci6nes y Ac­

tividades Auxiliares de Crédito (primer inciso del articulo 45 A Cep!-­

tulo III Bis)• "se entiende como contrato de Factoraje Financiero aque­

lla actividad en la que mediante contrato que celebre la ~resa de Fnf. 

taraje Finan:lero con sus clientes, personas morales o ;iersonas físicas 

que realicen actividad!s e~resariales, la primera adquiera de los se-­

gundos, derechos de cr6dito relacionados a proveduría de bienes, de se!. 

vicios o de ambos recursos provenientes de las operaciones ::iasivas a -

que se refiere este articulo". 

El articulo de la mencionada Ley también nos define al contrato de 

Factoraje como sigue: "Por virtud del contrato de Factoraje, la empresa 

de Factoraje Financiero convienen con el cliente en adquirir derechos 

de crédito que éste tenga en su favor por un precio detenninado o de te!, 

minable, en moneda nacional o ~xtranjera, independientemente de la ---
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fecha y la form:s en que se pague, siendo posible pactar: 

1 • - Que el cliente no quede obligado a responder por el pago d:! -­

los derechos de crédito transmitidos a la empresa de Factora-­

je, o 

2.- Cue el cliente quede obligado solidariamente con el deudor, a 

responder del pago ;:iuntual y oportuno de los derechos de eré-­

dita transmitidos a la empresa de Factoraje Financiero". 

En la actualidad, el contrato de Factoraje Financiero es una figu­

ra jurídica que se legisló e partir del mes de enero de 1990 en la Ley 

antes mencionada, es por eso que no tiene una form3 típica propia para 

poder realizarse, pués todas las e,npresas de Factoraje Financiero efec­

tú.3n sus contratos de Factoraje mediante la forma de contratos de 11 Ce-­

si6n de Derechos". 

Mario Bauche GarcladlegJ manifiesta QJe los elementos que integra, 

este negocio jurídica (contrato de Factoraje), puede decirse que se tri! 

ta: de: "Cesi6n Onerosa je Derechos Netos de Crédito a cargo de Terceros; 

en que el Cesionario anticipa al Cedente el importe de los crl!ditos, me­

nos una. ccxnlsi6n estipulada y, el Cedente, gara:itiza la existencia y la 

legitimidad de tales créditos,, pero no la solvencia de los deudores; -­

pudl.éndose complementar con anticipos sobre mercancías en una apertura 

de crédito en cuenta corriente con garantía prendaria sabre la materia 

prima y los productos elaborados ". (si) 

Haremos un peQUeño estudio de la figura jurídica de la Cesión de -

Derechos para poder partir de ésta figura jurldica y, de esa forma, en­

contrar la base jurldica del contrato de Factoraje. 
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"Por Cesión de Derechos personales o de crédito se entiende al ac­

to jurídico te gaiero contrato. en virtud del cuál, un acreedor, que se 

denomina Cedente, transmite los derechos que tiene respecto de su deu-­

dor, a un tercero que se denomina Cesionario". (53) 

11Cesión de Crédito es un contrato por el cuál, el acreedor, que se 

llama Cedente, transmite los derechos que tiene en contra de su deudor 

a un tercero que se llalla Cesionario". (64) 

Por la Cesión, el acreedor es sustituida por el adquierente del -­

crédito, pero queda subsistiendo el mismo, contra el sujeto pasivo, sin 

alterarse la obligación. 

"La Cesión se entiende coTio un acta jurídico, en virtud del cuál -

un acreedor transmite los derechos que tiene respecto de su deudor, a -

un tercero ajeno a la relación original; asi subsiste el mismo crbdito, 

el mismo deudor, pero respecto a diverso Acreedor". (55) 

Civilmente, en nuestro Derecho se señala claramente que en la Ce-­

sión de Créditos se seguirán y obse¡-varán las mismas disposiciones rel!!_ 

tivas al acto jurídico que le dió origen (articulo 2031 del Código Ci-­

vil), disposición que ha sido muy criticada por los tratadistas, pués -

consideran que tanto la Ley Civil cuanto le Ley Mercantil, han sido oml 

sas al regular independientemente y con le amplitud que corresponde a -

un contrato tan importante como la Cesión. Y aquí 1 cabe hacer notar que 

en el Código de Comercio sólo dedica tres artículos, por demás lacóni-­

cos, a esta figura: 

Articulo 369.- "Los créditos mercantiles que no sean al portador -

ni endosables, se transferirán por medio de Cesión". 
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Articula 390.- "La Cesi6n producirá sus efectos legales con respe_g_ 

to al deudor, desde que le sea notificada ante dos testigas1
•. 

Articulo 391.- ºSalvo ;Jacto en contrario, el Cedente de un crédito 

mercantil, responderá tan s6lo de la legitimidad del crédito y de 

la personalld3.d con que hizo la Cesión". 

Elementos personales y formales en la Cesi6n y objeto del contrato 

Las partes en este contrato se llaman Cedente y Cesionario. 

El objeto del contrato e3 realmente le transmis16n de le posici6n 

del Cedente, con su gama de derechos y obligaciones que trae consigo, y 

por ello, s6lo es posible ha'Jlar de Cesi6n respecto a contratas blJ.ate­

rales aún O•'J cumplimentados integrame;ite por las partes. 

Además, la Cesi6n de u1 crédito ccm;irende también, en su objeto, 

todos los derechos accesorios a tal crédito, salvo los que sean insepa­

rables del Cedente. 

La formalidad que debe tener este contrato de "Cesi6n de Derechos" 

es válida en materia civil y en materia mercantil, el (66) contenido -

del articulo 2033 del C6digo Civil para el Distrito Federal que 1 a l~ 
letra señala: 

"La Cesión de créditos civiles que no sean a la orden o al porta-­

dar, puede hacerse en escrito privado, que firmarán Cedente 'f Cesonario 

y dos testigos, s6lo cu8ndo la Ley exija que el titulo de crédito cedi­

do conste en Escritura Pública, la Cesi6n deberá hacerse en estos docu­

mentos". Esto, con las modificaciones q•Je en su caso consten en la Ley 

del NOtariado I que sean aplicables al caso concreto. 
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Características del Contrato de Cesi6n 

El contrato de Cesión de Derechos es consensual, bilateral, onero­

so o lucrativo, corvnutativo y, mercantil, cuando lo cedido tenga ese ca­

rActer o cuando las partes realicen el pacto contractual en razón de sus 

actividades comerciales; en materia mercantil, tiene que ser notificado 

ante dos testigos. 

De ah! que, para poder proceder al estudio del contrato de Facto-­

r!ng, dentro del marco de la Cesi6n de Derechos, como ooa operaci6n de -

crl!cUto, tenemos que recurrir a lo dispuesto por el C6digo Civil para el 

Distrito Federal, que en forma supletoria es aplicable, de acuerdo a lo 

seMalado en los artículos 2g del Código de Comercio, los del Derecho Co­

mún, y articulo 20 fracci6n IV de la Ley General de Títulos y Operacio-­

nes de Crltdlto, que dispone: 

"Los actos y las operaciones a que se refiere el articulo anterior, 

... rigen: 
I. Por lo dispuesto en esta Ley, en las demás leyes especiales re­

lativas, en su defecto: 

II. Por la Legislaci6n l'lercantil General, en su defecto: 

III. Por los usos bancarios y mercantiles y, en defecto de htos: 

IV. Por el Derecho Conún, declar&ndose aplicable en toda la Repú-­
blica, para los fines de esta Ley, el C6digo Civil del Distrito -

Federal." 

Por tanto, si el contrato de Cesi6n de Derechos es Bc,Jel que trans­

mite o cede un derecho o una acc16n, a titulo gratuito o mediante una -

contraprestaci6n, ésta forma de contrato tant>ién es la que se efectúa en 

la operaci&l crediticia de Factoraje, por ser un contrato mercantil rela­

tiv~te nuevo. 

Características del Contrato de F actoring 

El contrato de Factoring o de Factoraje es consensual porque es un 

contrato CJJB se perfecciona por el s6lo consentimiento de Mlbas partes -

CJJB en él intervienen, expresándola por escrito. 
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Es un contrato bilateral ya que an él nacen en reciprocidad obliru!. 

cienes fundamentales (obligatorias para ambas partes. 

Es un contrato cormutativo porque arrt>as partes conocen, en el mo-­

mento de la celebración ::Jel contrato y de forma cierta, las obligacio-­

nes y prestaciones a .realizar, proporcionándoles a los beneficios deri­

vados del contrato. 

Es un contrato oneroso porque ambas partes pretenden obtener una .. 

prestación contraria. 

Es un contrato mercantil nominado por tener un nombre especifico .. 

y particular dado por el Derecho. 

Se deduce la no limitación de la trasmlsibilldad da los crédi~os -

a excepció:i de los que gozan de un carácter estdcta11ente personal, co­

mo los derechos derivados del contrato de arrendsniento a favor del .... 
Arrendatario, sin consentimiento del Arrendador (arf.iculo 2480 del C6d!. 

ga ':ivil); los adquiridos por el pacto de preferencia o derecho del t8!l 

to. (artículo 2300 del Código Civil), 

Los derechos del Coroodatario sin consentimiento del COmodante 

(articula 2500 del Có:liga Civil) a cuando se haya pactada lo contrario: 

"El Acreedor puede ceder su derecho a un tercero sin el consentimiento 

del deudor, a menos que la Cesión estb prohibida por la Ley, se haya -­

convenido en no hacerla :J no lo permita la naturaleza del Derecho". 

(articulo 2030 del Código Civil) 

Elementos personaleS del Contrato de Factorinq 

Las partes que intervienen en ~l Contrato de Factorlng o Fa::toraje 

son: Factorado y Factorante. 
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El primero es el vendedor de las mercancías o servicios y quien -­

establece las condicion:!s originales del crédito con su comprador, por 

tanto, es el Acreedor primitivo y quien solicita financiamiento a tra-­

vés de la Cesión de las facturas qu~ eml t16 a consecuencia de la venta. 

El segundo es quien h.3brá de conceder el financiamiento media,te -

la aceptaci6n de las facturas, del riesgo de la irrecuperabilida:j del -

crédito original; es pués, el nuevo Acreedor. 

Elementos formales 

El contrato de Factoring deberá hacerse medi;;inte escrito privado, 

que firmarán Factorante y Factorado y dos testigos ante Fedatario Públ!. 

co. 

El problema importante, relacionado co'1 la forma de la Cesi6n, es 

la notificació-t; ésta es necesaria pira que el deudor abon'3 al Factoran­

te en lugar de al Factorado. (articulas 2036 al 2041 del Código Civll y 

390 del C6digo de Comercio. 

La notiflcaci6n del contrato de Factoraje se establece en los art!. 

culos 45 I, 45 J y 45 K de la ley Genral de Organizaciones y Activida­

des Auxiliares de Crédito. 

La transmisión de derechos de crédito a la errpresa de Factoraje -

surtirá efectos contra terceros, desde la fecha en que haya sido notif.i 

cado al deuo;or, en los términos del artículo 45 K de la Ley Ge11eral de 

Organizaciones y Actividades Audliare3 de Crédito. 

El deudor de los derechos de e rédito transmitidos a una empresa de 

factoraje financl~ro, libera su obligación p.3gándo al Acreedor original 
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ü al Último titular, según corresponda, inientras no se le haya notlfic,2_ 

do la transmisi6n. Dicha notificeci6n se hará por la E~resa de Factor!!. 

je Financiero, en los términos previstos en el siguiente articulo 45 K 

de la Ley General de Organizaciones y Actividades Auxiliares de Crédito: 

"I. Entrega del documento. o documentos comprobatorios del Derecho 

de Crédito en los qu~ conste el sello o leyenda relativa a la 

tra11smlsi6n y acuse de recibo por el deudor, mediante contras!!_ 

na, contrarrecibo o cu:1lquier otro signo inequÍv.:>co de recep-­

ci6n. 

ll. Co1runicaci6n, por correo Certificado con acuse de recibo, té­
lex o telefac.símil, contraseñados, o cualquier otro medio don­

de se tenga evidancia de su recepci6n por pat'te del deudor, 

III. Notificaci6n realizada por Fedatario Público. 

En los casos señalados, la notificaci6n deberá ser realizada en el 

dCJllicilio de los deudores, pudi~dose efectuar con su representante le­

gal o cualquiera de sus dependientes o empleados. 

Para efectos de la notificaci6n a que alude el párrafo anterior, -

se ten:trá por domicilio de los· deudores el que se señale en los d::>cumen. 

tos en :¡ue consten los derechos de crédito, objeto de los contratos de 

Factoraje11 • 

El pago QJe realicen los deudores al acreedor original o al últim~ 

titular despubs de recibir la notificación a que este precepto se refl~ 

re, no los libera ante la Elrpresa de Factoraje Financiero. 
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Cabe señalar que la relación de buen.3 fe y de la cooperaci6n naci­

da del contrato de factorin;i 11 Intuitu Personae 11 se deriva que el Fac­

torado informar& al Factora,te sobre su situaci6n financiera, empleo de 

los fondos obtenidos en la operaci6n da Factoraje y, en general, so'Jre 

todas las circunstancia;; que se deriven de un cambio d:? estado flnan:::l!!_ 

ro sufrido por el Factorado o sus co!l'Ptadores. De la misma forma, el -­

Factorado deberá inform."Jrle de los pagos recibidos pJr el deudor y Q·JB 

correspondan al Factorante y trasladar inmediatamente después los fon-­

dos as!. obtenidos. (artículos 1883 y 1884 del C6digo Civil del Distrito 

fedoral) 



3 ,4,PARTES QUE INTERVIENEN EN EL CONTRATO DE FACTORING 

!Jebemos asignarle un término castellanizado a las partes que inte.!, 

vienen en el contrato de Factorlng, y no confundirlo con loa Factores -

qu3 define nuestro Código de Comercio en su articulo 309, debemos seña­

lar que el término Factorin·;i es un términ:i ingll!s que nJ tiene traduc-­

clón al español, por lo ta.ita, no es lo mismo factoring que Factor, 

aunque praucn;¡an del mismo origen latín 11factor-orls 11 que significa --

11El que hace", siendo sólo el origen etimol6gico su parecido, pués san 

muy distintas las actividades mercantiles CJ.IB cada ·Jno dese~eña. 

Por tal razón, es importante que entanda.nos la diferencia ent"l"e 

fa:;tor y Factoring. 

El Factor es un auxiliar d3l comerciante que actúa co110 gerente de 

un negocio, fabril o comercial, teniendo autorizaci6n p.1ra contratar -

respecto a todos los negocios concernientes a dichos establecimientos o 

empresas, por cuenta y en nombre de los propietarios da los mismos. 

En cambio, el Fa=toring o Factoraje es una operaci6n fina,ciera -

que ya fue adquirida an nuest~o país como éso, una operaci6n financiera 

muf especial que, cano ya antes se definió, es una activi.daj en la que 

mediante contrato que celebre la ~mpresa de Factoraje Financiero con -

sus clientes, personas morales o personas físicas, que realicen activi­

dades e~resariales, la primera adquiera de los "Segundos derechos de -

crédito relacionados a pi-oveduría de bienes, de servicios o de ambos, -

con recursos provenientes de sus operaciones pasivas. (artlculo 45 A de 

la Ley General de Organizaciones y Actividades Auxiliares de Crédito) 

• 86. 
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Por tal motivo, si el término Factoring es un angllsismo, debemos 

darle un término más castellano a sus ele.Tientos person;3les, para que po­

damos ubicar mejor a las p.-ntes que intervienen en éste contrato a las 

que llamaremos FACTORANTE Y FACTORADO (57). 

El FACTORADJ será el clie;ite a comerciante, el solicitante del fi­

mmciamiento vía Factoring. El Factorado será el vendedor de mercanc!as 

(créditos) y quien establece las condiciones originales con su co~ra-­

dor, por tanto es el A::reedor priniUvo y quien solicita financiamiento 

a través de la Cesión de las facturas que emitió a consecuencia de la -

venta. 

El FACTORANTE es quien hará las veces de Factor, o sea, q.Jien otoJ:, 

ga el financiamiento mediante la aceptaci6n de facturas y del riesgo -

por la recuperaci6n del crédito original, es pués, el nuevo Acreedor. 

El cliente del FACTDRADO, al realizar las ventas de mercancías o -

la prestación de uo1 servicio, emitirá las facturas en donde se detallen 

lo3 términos de la operación :je que se trate, estableciéndose las candi 

clones del crédito que haya concedido. Estos documentos se los present,!! 

rá al FA':TORANTE, para obtener fina.1ciamiento a través del contrato de 

Factoring. 

El FACTO~ANTE, por su parte, analizará la operaci6n que di6 origen 

a ese crédito y estudiará si el adquirente de la mercancía o servicio -

es buen sojeto de crédito, solicitándole al mismJ tiempo el reconoci--­

miento del mismo, con el objeto de determinar qu-3 el riesgo de la recu­

perac16n del crédito no sea aún mayor. 

Cuando el FACTORANTE h.:t concluido con éstos estujlos y acepta con­

ceder el financiamiento .3 través del contrato de Factorlng, solicitará 
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a su cliente le transfiera la propiedad de sus factut"as al uencimiento 

del crédito y, además, correrá co11 el riesgo del no pago. 

Cabe señalar que el FACTORANTE podrá utilizar los medios legales -

que estime pertinentes para lograr la recuperaci6:i del crédito, pero -

en el caso de que ésto no fuera posible, no podrá tener acción d3 regr.!!, 

so en contra del FACTORAOO, en el caso del Factoring PuI"o o sin recur-­

so ya que, como ,anteriormente te señalada, el riesgo de insolvencia 

o falta de pago. corre.exclusivamente por cuenta del FACTOAANTE, por .... 

ser el único titular del crédito. 

El FACTORANTE se reserva el derecho de revisar en todo mane11to la 

contabilidad; para ello, el FACTORAJO deberá poner a disposici6n o a la 

de un tercero designado por el FACTORANTE todos los libros y doc-.Jmentos 

conta~les que sean pertinentes. En ocasiones, esta facultad concedida -

al FACTORANTE se amplía, en el sentido de que, ade~s, pued3 exigir que 

le i:ontabilidad de ventas sea ! levada de acuerdo a las condiciones que 

establezca. 

Por otro lado, el FA:TORANTE debe abonar al FACTURADO el i"'1orte 

de los crédltos cedidos, en la cuantía, forma y tiempo convenidos. Gen!t 

ralmente se estipula un convenio de cuenta corriente en la cual regis-­

tran todas las deudas y .:rédit~s recíprocos y co~ensaciones QJB se prf!. 

duzcan. 

El abono qu3 ·el FACTORANTE realiza como consecuencia de los crédi­

tos que le trasmite el FACTORAOO, sea en. el momento en que los transfi~ 

re, o al vencimiento de los mismos, viene reducido por las cantidades -

qu3 correspondan al FACTÓRANTE por el servicio de cobro, riesgo de 11J1'.l.! 

9J o intereses. 
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Por Último, el FACTORANTE asume el riesgo de la insoluern:ia del -

deudor para aquella; operaciones aprobadas y por los limites previamen­

te establec:idos, insolvencia declarada judicialmente o notoria. 

El FACTORAOO se compromete a transferir al FACT~ANTE la totalidad 

de los créditos sobre los deudores en la misma condici6n y estado que -

tuvierno al realizarse la operación que les dió origen. 

Asimismo, se transmitirán los derechos accesorios que acompai'lan -

al principal como se ded-Jce del artículo 2032 del Código Civil. Ajemás, 

de acu:!rdo con el articulo 2042 del mismo ordenainiento, en relación con 

el articulo 391 del Código de Comercio, el FA:TORADD garantizará, bajo 

su responsabilidad, la vigencia, legitimidad y validéz de las facturas 

y documentos en donde consten los rérminos del crédito cedido, y estará 

obligado a informar al FACTORANTE de todos los incidentes y gravámenes 

que afecten al crédito en el momento de la Cesi6n. 

Existen también ocasiones en que un FACTORANTE requiere a otro FAf. 

TORANTE para realizar una seg•Jnda Cesión, convirtiéndose entonces en -

FACTORAOO, en este caso se habla de REFACTORAJE. 

SegÚ, veremos más adelante, de acuerdo can la Ley, en algunos ca-­

sos, el FA::TORANTE, si a3{ lo estipula en el contrato, no corre con los 

riesgos de la insclvencie del deudor. (artículo 45 G de la Ley General 

de Organizaciones y Actividades Auxiliares de Crédito) 
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11 .1 NATURALEZA JURIDICA OEL CONTRATO OE FACTORING O FACTORAJE 

En el articulo 10 de la Ley General de Organizaciones y Actlvlda-­

des Auxiliares de Crédito establece que las leyes mercanitles, los --­

uSos mercantiles entre las Organizaciones Auxiliares de Credl to y el 

Derecho Común, serán supletorios de la presente ley, en el orden cita­

do. 

Este artículo nos indica que la supletoriedad de la Ley que regula 

las empresas de Factoraje serán las leyes mercantiles, los usos merca!!. 

tiles y el Derecho Común, y éste último es nuestro Código Civil, del -

cual partiremos para obtener la naturaleza jurídica del contrato de -­

Factoraje. 

Clasificaci6n de los contratos conforme a nuestro Código Civil: 

A. Atendiendo a la materia que los regula 

1.- Contratos Civiles 

2.- Contratos rrtercantiles 

3 .- Contratos Laborales 

4.- Contratos Admlnistrstivos 

C:lasiflcaci6n de los contratos (68) 

1.- Contratos Preparatorios y Definitivos: 

a. El contrato es preparatorio cuando el objeto es la cele­

brac16n de un contrato o acto futuro. Se llama también -
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preliminar o precontrato y s6lo de origen a obligaciones 

de hacer consistentes en la celebraci6n del contrato fu­

turo. 

b. lh contrato definitivo,es aquel q11e contiene la voluntad 

presente de las partes para decidir desde luego sus rec!. 

procos intereses en el mismo acuerdo de voluntades. 

2.- Contratos Bilaterales y lhilaterales 

a. Son ·contratos bilaterales o sinalel;Jnáticos los que gene­

ran reclprocramente obligaciones para anbos contratantes. 

Todos qúedan obligados a conceder alguna prestac16n. 

b. Los contratos unilaterales son aquellos que Qeneran obll 

gaci6n a cargo de una de las partes y la otra no asume -

compromiso alguno. 

3.- Contratos Onerosos y Gratuitos 

a. El contrato oneroso es aquel en que se estipulan preve-­

ches y grauámenies reciprocas. En este contrato hay ll'1 -

sacrificio reciproco y equivalente. 

b. El contrato gratuito es aquel en CJJB el provecho es solg 

mente de una de las partes. El sacrifi-cio es s6lo de una 

de las parles y la otra no tiene gravánen alguno, sino -

s6lo beneficios. 
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4.- Contratos Aleatorios y Conmutativos 

a .. El contrato aleatorio es aquél en que las prestaciones -

que las partes se conceden o, la prestaci6n de una de -­

ellas, dependen, en cuanto a su existencia o monto, al -

azar o de sucesos imprevisibles, de tal manera que es im, 

posible determd.oar el resultado econ6mica de,l acto en el 

rronento de celebrarse. Las partes no conocen de antemano 

si les producirá ganancia o pérdida. 

b. Es un contrato co111T1.Jtativo cuando su resultado econánico 

normal se conoce desde el momento en que el acto se cel_!! 

bra y las partes pueden apreciar de inmediato si habrá -

de producirles un beneficio o una pérdida. 

s.- Contratos Coosensuales 

a. Son aquellos en los cuales, para su celebraci6n no exige 

la ley ninguna forma especial; son perfectos con tal que 

se exteriorice de cualquier manera la voluntad de cele-­

brarlos¡ basta la voluntad y el consentimiento, de ah! -

que se les conozca como actos consensuales. 

6.- Contratas Reales 

a. El contrato real es aquél en que su constitución ~upone 

la manifestación exterior de la voluntad de celebrarlo -

más la entrega de la cosa pignorada. 
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7 .- Contratos· Formales 

a. Los contratos formales son aquellos a los que el legisl~ 

dor asigna una forma necesaria para su ualid6z. En ellos 

la voluntad debe ser exteriorizada precisamente de la fl1!!. 

nera exigida por la ley, pués de lo contrario, el contr!!_ 

to puede ser anulada. En los contratas formales, la fal­

ta de forma legal no impide la existencia del acto, pero 

sl los afecta en su eficacia. 

B.- Contratos Solemnes 

a. Los contratos solerrnes son aquellos que para existir ne­

cesitan de ciertos ritos establecidos por la ley¡ la lla­

nera en que se exterioriza la voluntad es requisito conl!, 

titutivo del acto; el ropaje con que son cubiertos es 

parte esencial, y su falta motiva la inexistencia del 

mismo negocio juddico. Ejertl)lo: Matrimonio. 

9.- Contratos Principales y Accesorios 

a. El contrato prinCipal tiene su raz6n de ser y su explic!!,_ 

ci6n en si mismo; surge en forma independiente y no es -

apéndice de otro contrato, pues cumple aut6nomamente ~ 
funci6n econ6mica. 

b. El contrata·accesorio, en principio, no tiene ex.lstencla 

independiente. Se ex.plica referido a otro contrato del -
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cual es apéndice. Sólo se justifica como parte complemeu 

taria de otro contrato. 

10.- Contratos Instantáneos y de Tracto Sucesivo 

a. Los contratos instantáneos se forman y deben cumplirse -

inmediatamente. Se agotan en un solo acto. 

b. Los contratos de Tracto sucesivo son aquellos que se cum. 

plen escalonadamente a través del tiempo. Asl, el Arren­

damiento, la venta en abonos. 

11.- Contratos Nominados o Innominados 

a. Los contratos nominados son aquéllos que están institui­

dos en las Leyes; son contratos reglamentados en el Cádi 

go Civil u otros or~enamientos legales y sus consecuen-­

clas astan prefijadas en tales normas generales. También 

se les llcrna contratos tipicos. 

b. Los contratos innominados son los no instituidas en la -

Ley. Son los que las partes ~iseñan originalmente para -

satisfacer sus intereses y necesidades particulares. Tam. 

blén se les llama atípicos. 

Ahora bien, al contrato de Factoraje lo podemos ubicar dentro de 

la siguiente clasificación de contratos: 
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Ubicación del Contrato de Factoraie dentro de la claslflcaci6n de 

los contratos 

El contrato de Factoring o de Factoraje es un contrato nominado, -

de carácter consensua~; también es un contrato mercantil, bilateral, -

oneroso, conmutativo y, en ocasiones, según lo convengan las partes, -

puede ser de Tracto sucesivo. 

Por virtud de que al celebrarse el contrato de Factoring deberá -

ajustarse a los lineamientos que previene la Ley General de Organiza-­

cienes y Actividades Auxiliares de Cr~dito en sus articulas 45 A y 45 

B. 

El contrato de Factoring o Factoraje es también un contrato real, 

formal y principal. 

En el contrato de Factoring concurre la voluntad de la errpresa fac­

torante y el cliente factorado, mediante el cuál, ambas partes van a .. 

realizar un negocio financiero por el cual la e~resa de fectoring pa­

gará un precio determinado o determinable respecto de los derechos del 

cliente Fectorado, fijando desde un principio, las bases operativas -­

del contrato, su costo y forma de terminaci6n. 

Una vez que he definido, o· mejor dicho, ubicado el contrato de 

Factoraje y mencionado a qub tipo de contratos pertenece, pasaré a 

explicar cuál es su naturaleza jurídica. 

Naturaleza Juridica del Contrato 

P!ario Bauche Garcladiego manifiesta que "le naturaleza jurídica -­

del contrato de Factoring es 11sui generis", porque anteriormente, ---
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cuando no estaba legislado, no encajaba en ninguna de las operaciones 

de crhdito que se practü¡aban en nuestro país, en los inicios de la -­

figura del Factoring en México. 11 

El mismo autor expone. que la naturaleza jur 1dica del contrato de 

Factoring es la Ce.lii6n onerosa de derechos netos de crédito a cargo de 

terceros, en que el Cesionario anticipa al Cedente el importe de los -

creditos, rrenos una comisi6n estipulada y el Cedente le garantiza la -

existencia y legitimidad de tales créditos, pero no la solvencia de -­

los deudores; pudiéndose complementar con anticipos sobre mercancías -

en una apertura de crédito en cuenta corriente con garantía prendaria, 

sobre le materia prima y los productos elaborados 11 • (59) 

Ahora bien, podemos decir que en realidad, la naturaleza jurídica 

del contrato de Factoring consiste esencialmente en obtener financia-­

~ de la eq:Jresa de Factoraje mediante la cesión de la cartera ve.u 

cida del cliente de dicha empresa de Factoring, para que de esa manera 

obtenga mayor capital de trabajo, rápido y eficáz. 



6.2 BENEFICIOS QIJ!'. OTORGA EL CONTRRTO OE fACTORING A LA lNOUSTR!A l'C­

DIANA Y DEL PEQUEÑO COMERCIO 

Comparativamente con las fuentes convencionales de recursus para -

obtener capital en las empresas, los servicios de Fac~oring son únicos 

y salen nucho mejor calificados, ofreciendo lmportantisimas ventajas -

al industrial Cf.18 los utiliza. 

El Factoraje o Factoring ofrece Ll'I financiamiento ágll, inmediato, 

oportl.l'lo y directanente relacionado con el volúnen de ventas de la em­

presa cedente, ofreciendo disponibilidad de recursos cuando se reqvie­

ren en los montos necesarios. 

Resulta innecesario el destacar lo irrportante que es en nuestro 11!t 

dio y en cualquier otro medio económico, el contar con liquidéz, ya -­

que las empresas que tienen dicha liquidéz tienen mayor posibilidad de 

desarrollo, apertura de crédito, capacidad de expans16n y oo exacto -­

cumplimiento de las obligaciones liquidas y vencidas. 

El contrato de Factoring o·factoraje fortalece la economía de la -

efl1)resa, sus proporciones de capital o inversiones en activos fijas, -

que son limitantes canunes en otros f inanciamlentas, son menos ilrlpor-­

tantes al utilizar el Factoring, por ej~lo, Lna ~resa tlJe tenga un 

buen producto y Ln buen mercado, al poder contar con recursos para ob­

tener capital, tiene t11 importante desarrollo econbnico, en funci6n de 

sus logros comerciales y no de recursos propios. 

El Factoring es un exacta nivelador de flujos de efectivo. especia!. 

mente cuando tienen ventas con tendencias estacionales y los ingresos -

-102-
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no coinciden con las necesidades de recursos. 

Asimismo, el Factoring es rJJ.J'r útil para hacer frente a imprevistos 

como CQl11lras de ocasión o egresos extraordinarios o bien, diferencias­

en el pago de impuestos. 

En el Factoring, la empresa no requiere de una obligac:ión, los fon. 
dos recibido no son un crédito ni tampoco se crea un pasivo, slmplemeu 

te se recibe en forma anticipada el pago de las cuentas ¡xJr cobrar y -

ésto es relevante para preservar la situaci6n financiera de la eq:Jresa, 

mostrando una estructura más sólida y logrando una mayor rotación de -

sus activas monetarios afectados negativamente por una inflación, por 

lo tanto, éste tipo de crédito es la forma más sana o mejor para cons_g, 

guir capital para la e11Jtesa mediana o pequeña. 

El Factor no condiciona de ninguna manera la lnmovilizaci6n de di­

nero de cuentas por cobrar en cuentas de cheques u otra forma por con­

cepto de reciprocidad o saldos compensatorios, pagando la empresa ce-­
dente úiicamente por los fondos anticipados sobre sus cuentas por ca-­

brar, lo que convierte en un financiamiento más eficiente y productivo 

al racionalizar el costo financiero y hacerlo totalmente proporcional 

a los recursos que la cedente efectivamente recibe y no tener cargos -

financieros por las disponibilidades de recursos no utilizados. Propo.r. 

clona efectivo en fonllil adecuada y establece lR1éJ fuente continua de r_!! 

cursos. 

El Factor adquiere el co~romiso de contar con los fondos hasta 

por los montos autorizadas por la Bf11Jiesa, en \.l'l plazo corto 1 arrecien 

do confiabilidad y agilidad en la obtencl6n de recursos. 

En el Factoring no es necesario el pago total peri6dico que, se -­

exige en otros tipos de créditos a corto plazo, realizándose una oper.2. 

ci6n continua y revolvente, en función de las necesidades y crecimien­

to de la empresa cedente. 
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En el Factorlng, cuando existe una relación establecida con el Fa.s. 

tarado, se pueden ceder cuentas por cobrar sin utilizar de inmedl~to -

toda la disponibilidad de recursos, pudient:Jo el productor o empresa C,!!. 

dente recibir recursos de inmediato con una simple llamada cuando lo -

necesite, los cuales son depositados directamente en una cuenta de ch,g, 

ques o bien, se le emite un cheque para que sea recogido por el cliente. 

El contrato de Factorlng, el proporcionar liquidéz, mejora el cr.2_ 

dita que se tenga establecido can proveedores y hace factible la obteu 

ci6n de descuento por pronto pago. Vale la pena mencionar que este ti­

po de Factoring es una varlaci6n del Factorlng que surgi6 en los prim,!!. 

ros años. Se enfoca a financiar les compras a proveedoras de importan­

tes empresas, especialmente comerciales, ofreciéndoles disponibilidad 

inmediata de fondos a tasas rruy campe ti ti vas y en vollrnenes dlrectame!!. 

te relacionadas con sus ventas a estas empresas que tienen acuerdo!! -­

previos con alguna empresa de Factoraje. 

En el contrato de Factoring no se cobran comisiones por renovaci6n 

u otros conceptos y es posible que el Factor realice cobranzas en otras 

plazas, evitando el pago de comisiones por cheques foráneos, incremen ... 

tanda la obtenci6n de recursos financieros. 

"Otra ventaja la constituyen todos los servicios adicionales CJJB -

recibe la E!f11Jresa cedente de la empresa de Factorlng, entre ellos, la 

cobranza es realizada por personal calificado y profesional con gran -

experiencia y que se gestiona conjuntamente con la de muchas empresas 

por lo que minimiza el tiempo de recuperaci6n, abate costas y evita ...... 

gastos fijos, viajes innecesarios y tiempo perdido por el personal ce­

dente, quien asl cuanta con el mejor departamento de cobranzas del pa ... 

is y una rrucho mejor posici6n frente a los compradores. También recibe 

el cedente asesoría en investigación y análisis de crédito, permitién­

dole practlcamente eliminar sus costos en esta área. (70) 
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E:n cuesti6n administrativa, también existen beneficios al disminuir 

las cuentas por cobrar a la porción no anticipada por él, la empr~­

sa de f3ctoring elimina controles, labores de admin,istrac::lón, custodia, 

programaci6n y costos de las gestiones necesarias para recuperar las -

cuentas ya que quedan bajo la responsabilidad de le empresa de Facto-­

rlng. 

Hablando del Factorlng Puro, ofrece, además, la cobertura contra -

cuentas incobrables, siendo el Factorado {cedente) obviamente respons.!!, 

ble de la legitimidad del documento y de cualquier diferencia en su P.2. 

go, debido a descuentos, devoluciones o castigos que no sean relacion.2_ 

dos a la ·situación crediticia, sino imputables a la operac16n. Sin em­

bargo, independientemente de la solvencia del titular de la cuenta par 

cobrar, la cedente puede contar con un flujo de efectivo. 

La er11Jresa de Factoring emite a sus clientes estados de cuenta men 
sueles. así como, reportes de cobranza, informes d~ gesti6n. cuentas -

atrasadas en su cobro y comunicaciones contínuas que permiten un con.;­

trol exacto de la operaci6n y seguimiento en los progresos de la recu­

peraci6n de las cuentas. 

En algunos casos, el Factoring ofrece sus servicios a nivel inter­

nacional, aprovechando etY1Jresas de Factorlng socias o afiliadas en --­

otros paises, facilitando y simplificando la i"'1ortante labor de esta­

blecimientos de cri§dlto y gestiones de recuperaci6n de cuentas de ex-­

portac:i6n con la posibilidad de apertura a empresas, inclusive media-­

nas o pequeñas pgra que incursionen· de manera más segura en la exporti!_ 

ci6n. C71) 

Otra ventaja del contrato de Factoring es que da posibilidades a -

las empresas de incursionar en mercados geográficos o sectoriales que 

a la fecha no se han atendido, permitiendo asl a la empresa dedicarse 

a sus actividades productivas. 
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Existe otra ventaja del contrato de Factoring, es que no crea pasl 

vos, debido a la venta de un activo circulante, dicho activo está re-­

presentado por los derechos de crédito en favor de la empresa, inclu-­

yl!ndo a los compradores a quienes otorgó solvencia. 

Le compañía o empresa que realiza el contrato de ractoring, puede 

planear mejor sus f lnanzas puesto que se torna liquida conforme vende, 

para seguir produciendo sin caer en endeudamientos excesivos. 

Otra ventaja está en la actividad del ciclo productivo, ya que se 

genera mayor rotación de los activos y del capital mismo de la empresa 

con el cual se pueden realizar más ventas. 

El contrata de Factoring permite reducir costos en el área de cre­

di ta y cobranzas, además· de cubrir el riesgo de cuentas incobrabl~s, 

como lo es, en el caso del Factoring Puro. 

En todos los puntos anteriormente descritos, podemos observar la -

gran adecuaci6n del contrato de Factorlng a la empresa mexicana, ya -­

que primordialmente a las empresas medianas y peq..ieñas les ofrece uia 

opci6n que les facilita su funcionamiento, desarrollo y estabilidad en 

el área financiera y a la gran empresa le otorga ventajas importantes, 

como reducción de costos y mayor agilidad en su rotación de cuentas -

por cobrar, mejorando su produCtiuldad y su estructura financiera. 

Para ejemplificar los efectos, en forma sencilla, sobre el ciclo -

econ6mico de la empresa, se puede diagramar el ~acto que produce el 

Factoring, dándole mayor revolvencia y productividad a la empresa al -

acortar dicho ciclo, permitiéndole que se concentre el 100~ de su ca­

pacidad en actividades más redituables como: 
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producir, vender, atender nuevas mercados, nuevos productos sin distmer 

recursos y tiempo, en áreas que no son centro de utilidades, las -­

cuales han sido confiadas a profesionales que las ttealizaran eficientg 

mente y un costo menor, permitil!ndo de esta forma dedicarse a la parte 

que verdaderamente creativa de su negocio, como es, el disei'fo de su - ... 

producto, su fabricación a precios colllJetitivos, el control de calidad 

y la venta de su producto en mejores condiciones pat'a poder introducl.t 

lo fácilllll'nte al mercado. (72) 

La empresa, por lo tanto, no mantiene activos monetarias sino que 

tiene la posibilidad de incorporarlos rápidamente a su actividad pro,.. 

ductiva en cuanto se generan y su posición siempre será mejor al dest.!. 

nar esos recursos1 activos que están revalorizando y le permiten real! 

zar mejor sus actividades de producción para alcanzar como ya lo hemos 

dicho, un mayor desarrollo industria 1, comercial y econ6mico. 



4 .3. Il'PORTANCIA ACTUAL DEL CONTRATO DE FACTORING 

El contrato de Factorlng es un poderoso instrumento de cambio eco .. 

n6mico-social debido a la facilidad con la que canaliza recursos firnl!l 

cleros y ad'ninistrativos hacia ciertos sectores productivos, en espe-­

cial • a la mediana y pequeíla industria, que de otra manera no tendr!an 

acceso a financiamiento, ya que otros tipas de crédito no les podrían 

otorgar todos los beneficios y posibilidades de desarrollo econ6mico -

que les otorga el. contrato de Factoring; siendo ésto truy iqmrtante Pª­

ra la economía nacional ya que, al dar un apoyo financiero a nuestras 

,empresas o comercios, .tenemos mayores posibilidades de desarrollo fin8!!. 

clero y, además, de lograr que. nuestras empresas o comercios tengé.\11 UlB 

mayor oportunidad de continuar fabricando sus productos o de realizar -

sus servicios con un alto nivel de calidad, y de este 1T1Jdo, poder com-­

petir con empresas extranjeras que llegarán a instalarse en nuestro pa­

is y también poder obtener una expansi6n de mercado en nuestro pa.{s y 

el extranjero. Otorga l6l efectivo apoyo y beneficia a las B11>resas re-­

gionales en el desarrollo de sus actividades financieras. 

Por ser un sistema de financiooiiento que orrece alternativas ~lias 

y favorables, lo distinguen la agilidad y la oersatilldad, caracte-­

r!sticas que lo hacen rruy competitivo frente a otrQs sistemas crediti-­

cios. 

El financiamiento a trav~s del Factoring está dirigido hacia aque-­

llas eq:¡resas que requieren utilizar directamente el capital en inSl.mOs 

CJJB hagan impacto inmediato sobre el producto terminado, para as{, gen,!! 

rar ventas en el corto plazo y continuar con el ciclo productivo. De --
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esta forma, permite a la empresa que le dedique un mayor cuidado a su 

producto, dándole una mayor calidad para poder competir en el mercado 

nacional y también internacional. 

El Factorlng apoya a empresas de reciente creación que no han gen.,!! 

rada antecedentes credi tlcios, pera cuyo producto tiene mercado recon.Q. 

cldo y también está encaminado a empresas con clientes de reconocida -

capacidad de pago, permitiendo con esto, la creaci6n de más fuentes de 

trabajo. (73) 

El Factoring no es sustituto de un crédito bancario, ya que el SU.§. 

ten to de cualquier operación de una empresa de Factor eje son las cuen­

tas por cobrar, mientras que un crédito bancario, puede establecer su 

análisis sobre otros renglones del cliente, exigiendo cubrir mayores -

requisitos. 

El contrato de Factoring o Factoraje es ITlJY ~ortante en nuestra 

actualidad porque es un instrlJTlento para fc:mentar la democratización -

del crédito ya que, hasta eqlreses nl.JY pequeñas, tienen la·oportunidad 

de poder obtenerlo. De esta manare, el Factoraje proporciona recursos 

basándose en las mismas cuentas por cobrar o ventas que produce le en­

presa. 

Por nedio del contrato de factoring o Factoraje se otorgan crédlt­

tos por el monto preciso que la en1)resa necesite, a diferencia del pre~ 

tamo bancario ~e, dadas las condiciones en las CJ.le es otorgado, en el 

mayor de los casos, el crédito que se otorga resulte superior a las ~ 

cesidades de efectivo que tiene la eftlJresa, pero como el otorgamiento 

de crédito bancario se concede bajo el parOOietro ~e el mismo banco B.§. 

tablece y bajo las condiciones y plazos que el propio banco regula, el 
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crédito bancario llega a resultar caro y excesiuo , a diferencia de -­

q1.1e con el crédito de Factoring su operatividad resulta más práctica, 

pues el costo para obtener efectivo se reduce y, además, se obtiene -­

si01111pre la cantidad exacta CJ.16 precisamente reCJ,Jierc la enpresa o co-­

merciante necesitados de recursos financieros, y, de esta manera, se -

llega a evitar en les tesorerías o cajas de las empresas o comercios, 

excedentes d~ dinero que pueda resultar ocioso e i1"1toductivo y, en -­

un extremo, que dicho excedente afecte la cuenta de resultados de la 

eq:1resa o bien la causación de un ~sto por Ln excedente de capital 

que no es estrictamente necesario para el desarrollo o actividad de la 

~resa o comercio. 
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COOCLUSIONES 



CONCLUSIONES 

1 .- El Contrato de Factoring o Factoraje, en nuestra actualidad, es un 

importante instrumento de cambio econ6mico que otorga llquidéz in­

mediata a las industrias medianas y pequeñas, permitiéndoles con -

esto obÍ"ener un régimen financiero que les dará un alto nivel com­

petitivo necesario para subsistir en nuestro pals, compitiéndo, -­

además, con todas aquellas empresas internacionales , ante la ex-­

pectativa del Tratado de Libre Comercio (T .L.C.). 

2.- El Factoring o Factoraje permite que las tesorerlas o cajas de las 

Bn1)resas o comercias·dispongan de un capital exacto y suficiente -

para operar eficientemente acordes con su objeto social, evitando 

tener dinero ocioso CJJB, en un momento dado, puede convertirse en 

no ser productivo, evitando la afectaci6n de la cuenta de resulta­

dos, y la causaci6n de un impuesto indebido. 

J.- El Factoring o Crédito de Factoraje es el mejor medio para nues--­

tras enpresas y comercios, para lograr obtener un flujo de efecti­

vo que les permita mantener su productividad y, de esta manera, -­

~etir en forma constante en el mercada Nacional e Internacional, 

misroo desarrolla y productividad que, independientemente de refle­

jar beneficios financieros para la E111Jresa, por acto refl.ejo, gen.!!, 

rará tant>llm mayor paga de impuestos, cuyo paga beneficiará igual­

mente al pais. 
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4.- El Factorlng o Factoraje es un instrumento financiera conveniente 

para ejercerlo por raz6n de que, al hacer uso de este crédito, la 

empresa o comercia podrá dejar de tener un pasivo, comprometerá su 

programa financiero, pués no pagará intereses ni comisiones y sus 

activos tampoco se verán afectados al otorgar garantías, resultan­

do con ellos una operaci6n más sana de la empresa y menos onerosa 

en su función. 

s.- Desde el punta de vista administrativo, cuando la empresa o comer­

cio llega a utilizar el Factaring Y• al obtener los recursos nece­

sarios y suficientes para el desarrollo de su actividad, dicha in~ 

trumentaci6n le permitirá al usuario del Factoring dedicar mayor 

tiempo a la productividad y calidad de los bienes y servicios ·que 

presta, por virtud de que, el tiempo que las empresas o comercios 

tienen que dedicar para la preparaci6n de la documentacl6n necesa­

ria para obtener el crédito bancario, o bien, la dedicaci6n del -­

tiempo necesario para planear y recuperar el pasivo de las cuentas 

por cobrar y el costo operativo por la recuperaci6n de pasivo, di­

chos tiempos y costal> serán un ahorro en tiempo y dinero para el -

usuario del crédito de Factoring o Factoraje, y dicho ahorro de -­

tiempo y costos se destin<!rá precisamente e desarrollar el área de 

producci6n y calidad de los bienes y servicios, siendo ello un be­

neficio destacado de la figura jurídica del Factoring o Factoraje. 
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ANEXO 11 A11 

CONTRATO DE FACTORAJE FINANCIERO NUMERO QUE 

CELEBRAN POR UNA PARTE·-----------------­
A QUIEN EN LOS SU!;ESIVO SE DENOMINARA "EL CLIENTE", REPRt;-
SENTADA EN ESTE ACTO POR ________________ _ 

_________ Y POR OTRA PARTE "FACTORING S.A. DE C.V. 

A QUIEN EN LO SUCESIVO SE LE DENOMINARA "EMPRESA DE FACTO--
RAJE" REPRESENTADA EN ESTE ACTO POR ___________ _ 

-------------y POR OTRA PARTE _______ _ 

COMO DEPOSITARIOS, AL TENOR DE LAS SIGUIENTES: 

DE C LAR A.C IONES 

I. Declara "EL CLIENTE" a través de su representante, que; 

a) Es una sociedad mercantil constituida y existente de con 

formidad con las Leyes de la República Mexicana según eser! 
tura pública número , de fecha _________ _ 

_________ otorga~a ante la fe del Licenciado~~­

--------------~Notario Público Número~~­
de , la cual qued6 debid~ 

mente inscrita en la Secci6n de Comercio del Registro PÚbl.!, 
co de la Propiedad y de Comercio de ___________ _ 

b) Que se encuentra debidamente representada en este acto -­

por quien -

acredita su personalidad con el instrumento público número -



~~~~~d.e fecha.~~~~~~~~~~~~~~~'otorgado 

ante la fe del Licenciado.~~~~~~~~~~~~~~~~­

Notario Público Número~~~~~~d•~~~~~~~~~~~-
~~~~~~~~~~~-·e inscrito en el Registro Público -

de la Propiedad y del Comercio de.~~~~~~~~~~~~-

e) Con motivo de las operaciones que realiza en el cumpli-­

miento de su objeto social, Ae originan a su favor derechos 

DE CREDITO (en lo sucesivo denominados 11 LOS CREDITOS'') a -

cargo de sus clientes (en lo sucesivo denominados "LOS DEU­

DORES"). 

d) De conformidad con los téminos y condiciones de este con 

trato, desea cederle con recurso a 11 FACTORING S.A. DE c.v. 
i\ cambio de una contraprestaci6n (en lo sucesivo "EL PRECIO") 

"LOS CREDITOS" presentes o futuros a favor de "EL CLIENTE": 

en la inteligencia de que FACTORING S.A. nE c.v. podrá escg 

ger aquellos créditos qu le sean propuestos por 11 EL CLIENTEº· 

II. Declara la Empresa de FACTORING S.A. DE c.v., a través -

de eu representante que: 

a) Es una organizacion auxiliar del crédito que opera legal­
mente bajo autorización de la Secretaría de Hacienda y Créd! 
to Público, <le conformidad con la Ley General de Organizaci2 
nea y Actividades Auxiliares de Crédito, con capacidad jurí­
dica para celebrar el presente contrato según consta en es-­

cri tura pública número de fecha~~~~~~~~-

otorgada ante la fe del Licenciado 



Notario Público Número~~~~~de.~~~~~~~~~~~~ 
la cual quedó debidamente inscrita en la Secci6n de 

Comercio de.~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~ 

b) Que se encuentra debidamente representada en este acto -­

por quien -­
acredita su personalidad con el instrumento público número -

~~~~~~~~de fecha~~~~~~~~~~~~~~~~~ 

otorgada ante la fe del Licenciado~~~~~~~~~~~~ 

~~~~~~Notario Público Número~~~~~~~dª~~~~ 
~~~~~~~~~~~~~~e inscrita en el Registro PÚbl! 

co de la Propiedad y del Comercio de.~~~~~~~~~~~ 

c) De conformidad con los términos y condiciones del presen­

te contrato, desea adquirir de "EL CLIENTE", mediante cesig­

nes con recurso "LOS CREDITOS" que escoja de entre 11 LOS CRE­

DITOS11 presentes o futuros a favor de 11 EL CLIENTE". 

III. Declaran las partes, ñ través de sus representantes, -­

que: 

a) Es su voluntad designar como depositarios de los documen­

tos cedidos a favor de FACTORING S.A. DE c.v. a los señores: 



b) El contrato de cesi6n marcado como anexo 11 A11 , las condicig, 

nes generales marcadas como anexo "B" y la relaci6n de deudo­

res o proveedores, Regún sea el caso, l'larcada como anexo "C", 
forman parte integrante del presente contrato, y los futuros 

anexos "A 11 que se firmen. 

c) Se encuentran debidamente facultadas para celebrar el pre­

sente contrato y cumplir todas y cada una de las obligaciones 

que ee derivan del mismo; estando sus representantes legales 

debidamente facultados para obligarlas y que dichas faculta-­

des no les han sido revocadas, limitadas o modificadas de ma­
nera alguna a la fecha del presente contrato. 

d) Es su voluntad obligarse de conformidad con las condicio-­

nes y términos de las siguientes: 

C L A U S U L A S 

I. DE LA CESION 

PRIMERA.- OBJETO DEL CONTRATO. En este acto, 11 EL CLIENTE", se 

obliga a ceder con recursos a FACTORING S.A. DE c.v •. "LOS -­

CREDITOS11 que FACTORING S.A. DE C.V. escoja de entre "LOS CR! 

DITOS" presentes o futuros a favor de "EL CLIENTE", en los 

términos del contrato de cesión que marcado como anexo "A" -­

forma parte integrante del presente contrato. 

SEGUNDA.- PRECIO. Conforme al presente contrato las partes -­

convienen en que: 

a) El precio de las cesiones será el que se acuerde al momen­

to de firma de los contratos de cesi6n respectivos. 



b) FACTORING S.A. DE C.V. pagará "EL PRECIO" de la cesi6n, -
sus oficina. 

TERCERA.- DOCUMENTACION.- Solo podrán ser objeto de cesi6n -­
los derechos de crédito no vencidos que se encuentren documen 
tados en facturas, ·recibos, contrarecibos, títulos de crédito 

o cualquier otro documento que acredite la existencia de un -
crédito a favor de 11 EL CLIENTE". 

En este acto, 11 EL CLIENTE", Re obliga a entregar a FACTORING 
S.A. DE c.v. toda la documentaci6n que compruebe la existen-­
cia de "LOS CREDITOS" cedidos, as{ como la necesaria para su 
cobranza, al momento de celebrar los contratos de cesi6n res­
pectivos, conteniendo inserto en el caso de documentos no ne­
gociables el texto siguiente: 

"El derecho de cobrar este documento ha sido cedido en favor 

de FACTORING S.A. DE c.v., y como consecuencia, el obligado -

deberá cubrir su importe directamente a esa empresa, con dom! 

cilio ubicado ª"·~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~ 

En el supuesto de que dichos documentos sean títulos de créd! 
to, "EL CLIBNTE11 , se obliga adicionalmente a entregarlos debi 

damente endosados de conformidad con el texto siguiente: 

"Paguese valor en propiedad a FACTORING S.A. DE c.v." 

Lugar y fecha 

APODERADO 



CUARTA.- GARANTIA. Como aceptación, reconocimiento y garantía 

de todas y cada una de las obligaciones contraídas, 11 EL CLIE,t!. 

TE 11
, a la firma del presente contrato, suscribe un pagaré a -

la vista, por una cantidad equivalente al límite máximo de a2 

quisici6n de créditos que se obliga a aceptar en los terminas 

del artículo 45 C de la Ley General de Organización y Activi­

dades Auxiliares de Crédito. 

QUINTA.- NOTIFICACION. Para efectos de llevar a cabo la noti­

ficaci6n de las cesiones a 11 LOS DEUDORES 11 las partes convie-­

nen lo siguiente: 

a) FACTORING S.A. DE c.v. notificará la transmisi6n de los dQ 
cumentos objeto de las cesiones por cualquiera de las formas 

establecidas en el artículo 45 K de la Ley General de Organi­

zaciones y Actividades Auxiliares de crédito. 

b) 11 EL CLIENTE" se obliga a cubrir a FACTORING S.A. DE C.V. -

todos los gastos en que este incurra con motivo de la notifi­

caci6n. 

r.) La trasmiei6n de los derechos de crédito surtirá efectos -

frente a terceros a partir de la fecha en que se haga la not! 

ficaci6n respectiva de acuerdo a lo establecido en el articu­

lo 45 I de la Ley General de Organizaciones y Actividades --­

Auxilia~es de Crédito. 

SEXTA.- GARANTIAS Y OBLIGACIONES DE "EL CLIENTE". "EL CLIENTE" 

se obliga y garantiza: 

a) Que la cesión de "LOS CREDITOS", comprenderá la de todoe -

ios derechos accesorios de los mismos tales como fianza, 



hipoteca, prenda o privilegio, de conformidad con lo dispue~ 

to en el artículo 2032 del Código Civil para el Distrito Fe­

deral y sus correlativos en los códigos Civiles de los Esta­

dos en vigor. 

b) Que en virtud de que "LOS CREDITOS" se cederán a FACTORING 

S.A. DE c.v. con recurso, "EL CLIENTE" garantiza expresamen­

te a ésta la existencia y legitimidad de "LOS CREDITOS" as{ 

como la solvencia de "LOS DEUDORES" indefinidamente hasta -­

que "LOS CREDITOS" cedidos hayan sido pagados en su totali-­

dad a todo esto de conformidad con lo -­

dispuesto en los artículos 2042, 2043, 2044 del Código Civil 

para el Distrito Federal y sus correlativos en los Códigos -

Civiles de los Estados en vigor, y en el artículo 391 del -­

C6digo de Comercio. Rn el caso de que se cedan los créditos 

sin recurso se tendrá por no puesto en el parrafo que antcc~ 
de. 

r.) Que 11 LOS CREDITOS" que ceda sean pagaderos sólo en las -­

plazas y en fechas previamente determinadas. 

d) Que "LOS CREDITOS" que ceda sean de su exclusiva propie-­

dad que no hayan sido prometidos o dados en garantía, Ambar­

gados, ignorados ni gravados en manera alguna. 

A) Que "LOS CREDITOS 11 que ceda se deriven de operaciones co­

merciales de ventas de bienes o servicios, efectivamente re-ª. 

lizados en el desarrollo normal de sus operaciones. 

f) Que los bienes o servicios que originen dichos CREDITOS -

hayan sido entregados ·y aceptados por "LOS DEUDORES" a su e.u 

tera satisfacción y que no existirá ninguna reclamación o --



controversia con respecto de las obligaciones que consten en 

los documentos que comprueben la existencia de "LOS CREDITOS". 

9) 11 LOS CREDITOS 11 que ceda mediante los contratos de cesi6n 

consten en documentos mercantiles tales como pedidos, notas 

de remisión, facturas, notas de embarque, contrarecibos, tí­

tulos de crédito u otros documentos que conforme a las leyes 

comprueben la existencia de créditos cedibles o negociables, 

as{ como que dichos documentos contengan la leyenda o el en­

doso, en su caso, mencionados en la cláusula TERCERA del prg 

sente contrato. 

h) Que notificará a FACTORING S.A. DE c.v. cualquier modifi­
cación a sus estatutos sociales, cualquier revocaci6n, modi­

ficaci6n u otorgamiento de poderes, así como cualquier cam-­

bio de domicilio aún cuando éste se localice en la misma plA 

za. 

i) Que entregará a FACTORING S.A. nE c.v. semestralmente sus 

estados financieros realizados de conformidad con prácticas 

de contabilidad generalmente aceptadas, as! como permitir a 

FACTORING S.A. DE c.v. revisar los libros y registros conta­

bles de la empresa cuando FACTORING S.A. DE c.v. as{ lo de-­

see. 

j) Que proporcionará a FACTORING S.A. DE c.v. toda la infor­

mación que éste requiera respecto a 11 LOS DEUDORES 11 incluyen­

do los estados financieros o cualquier otro documento que d,!!. 

muestre la situaci6n financiera de,S~os, así como la inform~ 

ci6n sobre el origen, naturaleza, términos y condiciones de 

"LOS CREDITOS". 

k) Que no adeudará nada a "LOS DEUDORES 11 de 11 LOS CREDITOS" -
que ceda y garantizará que éstos no podrán invocar compensa­

ci6n ni rehusarán a total o parcialmene el pa­

go de dichos documentos. 



SEPTIMA.- HONORARIOS. "EL CLIENTE", se obliga a pagar a FACTQ 

RING. fi.A. DE c.v. al momento de firma del presente contrato 

una cantidad igual a la señalada en el anexo "B" del presente 

contrato bajo el rubro 11 Honorarios de la promesa". 

OCTAVA.- OTORGAMIENTO DE PODERES, "EL CLIENTE" se obliga a -

otorgar a FACTORING S.A. DE c.v. al momento de firma de cada 

una de las cesiones de documentos poder para suscribir titu-­

los de crédito de conformidad con el arf{culo 90. 1 fracci6n -

II de la Ley General de Titulas y Operaciones de Crédito en -

vigor, con el objeto de que FACTORING S.A. DE c.v. pueda end.Q. 

sar a su favor los títulos de crédito cedidos. 

"EL CLIENTE", se obliga a suscribir a la firma del ~resente -

contrato una declaración escrita dirigida a las Sociedades N1!_ 

cionales de Crédito respectivas en los términos del anexo "D" 

del presente contrato. 

T.I. PE LOS DEUDORES 

NOVENA.- RELACION DE DEUDORES. "EL CLIENTE" se obliga a en-­

tragar a FACTORING S.A. DE c.v. a la firma del presente con-­

trato, una relaci6n de "LOS DEUDORES" respecto de 11 LOS CREDI­

TOS" que v~ya a ceder, misma que se agrega al presente contri!_ 

to coa anexo 11 C11 • 

\ ·' 
11 EL CLIENTE 11 se obliga a mantener actualizada esta relación, 

no obstante, FACTORING S.A. DE c.v. se eserva el derecho a -

solicitar a 11 EL CLIENTE" cualquier información que estime pe!: 

tinente, respecto a dicha relaci6n. 



III. DEL RECURSO 

DECIMA.- PLAZO DE VIGENCIA. Para efectos de este contrato, -
se entenderá como plazo de vigencia del contrato de cesi6n, -

el que se estipule en el propio contrato, o en su defecto el 

d!a hábil siguiente a la fecha de vencimiento de 11 EL CREDIT0 11 

que sea posterior de entre la totalidad de 11 LOS CREDITOS" ce­

didos en dicho contrato de cesi6n. 

DECIMA PRIMERA.- DEL RECURSO. En el supuesto de que "LOS DEU­
DORES11 no paguen "LOS CREDITOS" a FACTORING S.A. DE C.V. a -­

más tardar al vencimiento del plazo de vigencia del contrato 
de cesi6n respectivo, FACTORING S.A. nE c.v. tendrá el dere-­
cho de ejercitar en contra de "EL CLIENTE" todas las acciones 
legales derivadas de la cesi6n obl.igándose "EL CLIENTE 11 a pa­

gar "LOS CREDITOS" más un interés a partir del vencimiento -­
del plazo de vigencia del contrato de cesi6n y hasta su total 
y completo pago, calculado de conformidad con la tasa que se 

señala en el anexo "B" del presente contrato bajo el rubro -­
"Sobretasa por Saldos Diarios". 

DECIHA SEGUNDA.- DEL PAGO INDEBIDO A "EL CLIENTE". En el su-­
puesto de que "LOS DEUDORES 11 paguen indebidamente a "EL CLIE!f 
TE" cualesquiera de "LOS CREDITOS 11 cedidos a FACTORING S.A. -

DE C.V. (en lo sucesivo denominado "EL PAGO INDEBIDO"), 11 EL -
CLIENTE" se obliga a: 

a) Dar aviso a FACTORING S.A. DE c.v. de "EL PAGO INDEBIDO'º -
dentro de los dos dias hábiles siguientes a la fecha de dicho 
pago (en lo sucesivo denominado "EL PLAZO DE ENTREGA"). 

b) Entregar 11 EL PAGO INDEBIDO" a FACTORING S.A. DE C.V. en -­
sus oficinas dentro de 11 EL PLAZO DE ENTREGA 11 

• 



C) En el supuesto de que "EL CLIENTE" no entregue a FACTORING 

S.A. DE C.V. 11 EL PAGO INDEBIDO", "EL CLIENTE" pagará a FACTO­
RING S.A. nE c.v. intereses moratorias sobre la cantidad co-­
rrespondiente a "EL PAGO INDEBIDO", a partir de "EL PLAZO DE 
ENTREGA" y hasta s~ total y completo pago. La tasa de interés 
aplicable será la establecida en el anexo "Bº del presente 

contrato bajo el rubro "Sobretasa por Saldos Diarios". 

IV. DE LA TERMINACION ANTICIPADA 

DECIMA TERCERA.- CASOS DE TERMINACION. FACTORING S.A. PE c.v. 
~endrá el derecho de dar por terminado el presente contrato -
exigiendo el cumplimiento anticipado de las obligaciones con­
tra !das si "EL CLIENTE" es declarado en estado de quiebr~, -­
concurso o suspensión de pagos, resultase insolvente (indepen 
diente~ente de la forma en que se prueba dicha insolvencia), 

fueren intervenidos o embargados la totalidad o parte sustan­
cial de sus activos, ceda la totalidad o parte de sus activos 
en favor de terceros acreedores, sea emplazada a huelga o si 
en cualquier forma o por cualquier causa se viese impedida a 
realizar sus actividades normales. Asimismo, el contrato se -
dará por terminado en los .términos mencionados si hubiere cam 

bias en la administraci6n de "EL CLIENTE", modificaciones ac­

cionarias o en su estructura corporativa. 

En caso de terminación, las partes quedarán liberadas de sus 
respectivas obligaciones para ceder o adquirir ''CREDITOS" en 
los términos del presente contrato y de los contratos de ce-­
sión respectivos, pero subsistirán todos los efectos ya prod~ 
cidos por estos Últimos hasta el momento de su terminación. 



V. DEL INCUMPLIMIENTO 

DECIMACUARTA.- DERECHO DE RETENCIQN. FACTORING S.A. DE C.V. 

tendrá el derecho de conservar y retener todas las cantidades 

adeudadas a "EL CLIENTE" si éste incumple con cualeuiera de -

las disposiciones del presente contrato y hasta en tanto cum­

pla a satisfacci6n de FACTORING S.A. DE c.v. con lo estipula­

do en el mismo. 

DECIMA QUINTA.- CASOS DE RESCISION. FACTO~ING S.A. DE C.V. pg 

drá exigir, a su elecci6n, el cumplimiento forzoso del prese~ 
te contrato o rescindirlo en los siguientes casos: 

l. Por inclumplimiento total. o parcial por parte de "EL CLIE!:! 
TE" de cualquiera de las obligaciones establecidas en el con­
trato o los dem§s contratos, convenios o actos jurídicos que 

sean consecuencia del mismo. 

2. De resultar incorrecta cualquier manifestaci6n o declara-­
ci6n de 11 EL CLIENTEº hecha en este o cualquier contrato, con­
venio o acto jurídico que sea consecuencia del mismo, inclus! 
ve si cede un crédito sabiendo que el importe cedido está su­

jeto a un descuento o ajuste de cualquier Índole. 

3. De encontrarse vencidos más del 25% de "LOS CREDITOS" a f!. 
vor de "EL CLIENTE 11 cedidos o no a FACTORING S.A. DE C.V. 

4. De que 11 EL CLIENTE 11 hubiere cedido 11 CREDITOS1
' a cargo de -

su matriz, sucursales, subsidiarias o filiales, o cuando ceda 

ucnr;DITOS" Jar ! ;.·.:i.'.!o~ de ·:c:Jt:!!: a ~":'n~l9'TI=".f""i ón. r.omisi6n o --­
aquellas que se puedan considerar como tales. 



5. De que "EL CLIENTE 11 no haya cedido el total de "LOS CREDI­

TOS11 de cualquiera de "LOS DEUDORES" aceptados por FACTORING 

S.A. nE C.V. a propuesta de "EL CLIENTE". 

6. De que "EL CLIENTE" no entregue a FACTORING S.A. OE C.V. -

sus estados financieros de conformidad con la C.láusula SEXTA, 

inciso i) del presente contrato . 

. 7. "EL CLIENTE" no permita a FACTORING S.A. DE C.V. fll acceso 

a sus oficinas para la inspección de libros y cualesquier 

otra informaci6n que tenga relativa a ºLOS DEUDORES" de con-­

formidad con la Claúsula SEXTA inciso j) del presente contra­

to. 

s. Si "EL CLIENTE" dejare de cumplir o pagar sus obligaciones, 

ya sea con cualquier tercero o con el fisco. 

DECIMA SEXTA.- DAÑOS Y PERJUICIOS POR INCUMPLIMIENTO. En caso 

de rescisi6n del presente contrato, ''EL CLIENTE", además de -

ree~bolsar las cantidades recibidas en pago de "EL PRECIO" de 

"LOS CREDITOS" cedidos, será responsable del pago de los da-­

ñas y perjuicios que sufra FACTORING S.A. DE c.v. con motivo 

del incumplimiento del contrato o de la resoluci6n anticipada 

del mismo. 

DECIMA SEPTIMA.- NO ACEPTACION. El hecho de que FACTORING -­

S.A. DE c.v. no ejercite su derecho de rescindir este contra­

to o no exija a 11 EL CLIENTE" el cumplimiento de cualquier --­

obligación establecida. en el mismo o en los contratos, conve­

nios o actOs jurídicos que de esto se deriven, no implicará -

en forma alguna, la aceptación de dicho incumplimiento ni la 

renuncia a sus derechos o a la rnodif icaci6n en cualquier for­

ma, de este contrato. 



VI. VARlOS 

DECIMA OCTAVA.- ADMINISTRACION Y COBRANZAS. La administra--­
ci6n y la cobranza de "LOS CREDITOS" objeto del presente con. 

trato, queda sujeta a los siguiente: 

a) "EL CLIENTE", se obliga a pagar a FACTORING S.A. OE C.V. 

por cada contrato de cesi6n en la fecha de su celebración -­

una cantidad/Como honorarios por administraci6n y cobranza -
de "LOS CREDITOS 11 cedidos de conformidad con el porcentaje -
establecido en el anexo "B 11 del presente contrato, bajo el -

rubro 11 Honorarios por Administraci6n y Cobranzas 11 • 

b) Las partes acuerdan que FACTORING S.A. DE c.v. en todo m2 
mento se reserva el derecho de determinar si ''LOS CREDITOS" 

cedidos al amparo del presente contrato y de las subsecuen-­

tes cesiones que se celebrarán de conformidad con la cláusu­

la primera, será administrada o cobrada por FACTORING S.A. -

DE c.v. o por "EL CLIENTE". 

DECIMA NOVENA.- DEL DEPOSITO. Para todo lo relativo al dep6-
sito de los documentos se estará a lo siguiente: 

a) En el caso de que FACTORING S.A. DE c.v. determine, que -
"EL CLIENTE" sea quien realice la administraci6n y cobranza 
de "LOS CREDITOS", cedidos, se nombrarán uno o más deposita­

rios. 



b) FACTORING S.A. DE C.V. y "EL CLIENTE" acuerdan que queden 
designados como depositarios con carácter gratuito de los d2 
cumentos cedidos a favor de FACTORING S.A. DE c.v. ~l(os) --

sefior(es)~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~-

quedando obligados en los términos de los artículos 791, 
2516, 2518, 2522, 2523 y demás relativos del Código Civil PA 
ra el Distrito Federal y sus correlativos para los demás Es­
tados de la República Mexicana. 

c) Las partes señalan como lugar de depósito de dichos docu­
mentos materia del presente instrumento as! como de las sub­
secuentes cesiones de derechos el inmueble ubicado en: 

d) Los depositarios quedan obligados a rendir cuentas en la 
forma y fecha que los requiera el depositante, asimismo, el 

depositante se reserva en todo momento el derecho de hacer -
revisiones físicas de los documentos objeto del dep6sito. 

VIGESIMA.- PAGOS LIBRES DE IMPUESTOS. Todos los pagos que -

deba efectuar "EL CLIENTE" a FACTORING S.A. OE C.V. de con-­
formidad con los términos'del presente contrato y de sus --­

anexos, deberán ser efectuados libres de cualquier deducci6n 
fiscal. 

VIGESIMA PRIMERA.- NULIDAD. La nulidad o invalidez de cual­
quiera de las cláusulas de este contrato, o de los contratos 
de cesi6n prometidos y demás actos jurídicos que de él se d~ 

riven, no afectarán la validez de las demás obligaciones cou 
tenidas en él o derivadas del mismo. 



VIGESIHA SEGUNDA.- VIGENCIA. La duración de este contrato -
es indefinida, cualquiera de las partes podrá darlo por ter­
minado mediante comunicación por escrito a la otra parte, -­
cuando menos con treinta dias naturales de anticipación. En 
caso de tcrmindción, los efectos de este contrato continua-­
rán vigentes respecto de las operaciones celebradas con antg 
rioridad a la fecha de terminación y hasta la total liquida­
ción de los documentos materia de dichas operaciones. 

VIGESIHA TERCERA.- INDEMNIZACION. En CASO de que FACTORING 
S.A. DE c.v. fuere involucrado en alguna reclamación promovi 

da por el "DEUDOR" o un tercero en contra de "EL CLIENTE", -
de cualquier naturaleza que fuere, "EL CLIENTE" se obliga a 
sacar en paz y a salvo a FACTORING S.A. DE c.v. y a indemni­
zarlo de cualquier gasto o desembolso que FACTORING S.A. DE 
c.v. hiciere al respecto y de cualesquiera daños y perjuici­
os que sufriere por tal motivo. FACTORING S.A. DE c.v. con-­
viene en notificar sin demora a "EL CLIENTE" de cualquier r~ 
clamaci6n en que se tratare de involucrarlo a fin de que 11 EL 
CLIENTE", por su cuenta y riesgo asuma la defensa de la re-­
clamaci6n. 

VIGESIHA CUARTA.- OBLIGADO SOLIDARIO. F.l (los) señor (es) --

por su propio derecho, o en representación de~~~~~~~ 

constituye(n) en deudor(es) solidario(s) de las obligaciones 
que contrae 11 EL CLIENTE" en el presente contrato, y por tan­
to hacer suyas todas las obligaciones y prestaciones de este 



contrato en los términos do los articulas 1987, 1988 y 1995 

y demás relativos del c6digo Civil para el Distrito Federal. 

VIGESIMA QUINTA.- RATIFICACION. Los gastos que se originen 

por la ratificaci6~ de este contrato ante Fedatario Público, 

serán a cargo de "EL CLIENTE". 

VIGESIMA SEXTA.- DOMICILIO CONVENCIONAL. Todas las notifiCA 

cienes, avisos y en general, cualquier comunicaci6n que las 

partes deban hacerse o a los depositarios, An el cumplimien­

to de este contrato, incluyendo el emplazamiento en caso de 

juicio, se harán en los siguientes domicilios: 

11
EL CLIENTE"-----------------------

''DEPOSITARIOS 11 _____________________ _ 

"OBLIGADO(S) SOLIDARIO(S). ________________ _ 



VIGESIMA SEPTIMA.- JURISDICCION. Para todo lo relativo a in­
terpretaci6n del presente contrato, las partes se someten e~ 

presamente a la jurisdicci6n de los tribunales comunes comp~ 

tentes para el Distrito Federal o para el Estado de la Fede­

raci6n en que tengan sus domicilios "EL CLIENTE", "LOS DEPO­

SITARIOS" o "LOS OBLIGADOS SOLIDARIOS", o en cualquier otra 

jurisdicción en que sus bienes se encuentren, a elección de 

FACTORING S.A. DE c.v., renunciando al fuero que por cual--­

quier causa les pudiera corresponder en el presente o en el 

futuro. 

México, Distrito Federal, a los.~~~~~~~~~~~-d.ias 

del mes de de mil novecientos 

noventa y~~~~~~~~ 

FACTORING S.A. DE C.V. EL CLIENTE 

OBLIGADOS SOLIDARIOS 

DEPOSITARIOS 



--------------------------A C T A------------FOLIO•~~~~-

EN LA CIUDAD DE MEX!CO, DISTRITO FEDERAL, A LOS~~~~~~ 
D!AS DEL HES DE DE MIL NOVECIEN-

TOS NOVENTA Y.~~~~~~~~- ANTE MI LICENCIADO PEDRO -
CUEVAS GARZA, CORREDOR PUBLICO NUMERO CINCO DEL DISTRITO FE­

DERAL, COMPAREN EL SEÑOR~~~~~~~~~~~~~~~~-
~~~~~~~~~~~~~~EN SU CARACTER DE REPRESENTANTE 
LEGAL DB LA EMPRESA FACTORING S.A. DE C.V., SEÑOR.~~~~~­

~~~~~~~~~~~~~~~~~~-EN SU CARACTER LEGAL 

EN SU CARACTER DE OBT,IGADO(S) SOLIDARIO(S), Y SEÑOR(BS) __ 

EN SU CARACTER DE DEPOSITARIO(S) CON OBJETO DE HACER CONSTAR 

LA SIGUIENTE• 

R A T I F I c A c I o N 

QUE RECONOCEN PLENAMENTE EL CONTENIDO Y FIRMAS DEL CONTRATO 

DE FACTORAJE FINANCIERO, LEIDO Y EXPLICADO EL VALOR Y FUERZA 

LEGAL DEL DOCUMENTO QUE SE RATIFICA, AS! COMO EL DE LA PRE-­

SENTE ACTA, LAS PARTES RATIFICAN SU EXPRESA VOLUNTAD EN OBLL 

GARSE CONFORME AL MISMO, AS! COMO DE RECONOCER LAS FIRMAS QUE 

LO CALZAN POR SER PUESTAS DE SU PUÑO Y LETRA Y EN PRUEBA DE 

ELLO, FIRMAN ESTA ACTA. 



c E R T I F I c A c 1 o N 

SE EXPIDE LA PRESENTE ACTA EN LOS TERMINOS DEL ULTIMO PARRA­
FO DEL ARTICULO SESENTA Y SIETE DEL CODIGO DE COMERCIO VIGE~ 
TE, INCLUYENDO EL DOCUMENTO QUE SE RATIFICA FORMANDO PARTE -
INTEGRANTE DE LA MISMA, EN ESTA MISMA FECHA, PARA TODOS LOS 
EFECTOS LEGALES A QUE HAYA LUGAR.- DOY FE. 

FACTORING S.A. DE c.v. EL CLIENTE 

OBLIGADOS SOLIDARIOS 

DEPOSITARIOS 

LIC. PEDRO CUEVAS GARZA 
CORREDOR PUBLICO NUMERO 
5 DEL DISTRITO FEDERAL. 



ANEXO 11 C11 

RELACION DE DEUDORES 



ANEXO 11 8 11 

CONDICIONES GENERALES 

QUE FORMA PARTE INTEGRANTE DEL CONTRATO No. 

PACTORING S.A. nE c.v. y 11 EL CLlENTE" convienen en las siguien 
tea Condiciones Generales: 

a) Limite o linea de adquisici6n o de Crédito ~~~~~~~ 

b) El Precio de Compra de esta operaci6n es de,~~~~~~~ 

e) Porcentaje de Reserva sobre los CRBDITOS cedidos~~~~ 

e) Sobre Tasa por Saldos Diarios 

f) Honorarios por la cesi6n 

g) Honorarios por; 

i) Administraci6n 

ii) Cobranza 
iii) Otros 

FACTORING S.A. DE C.V. EL CLIENTE 



ANEXO "0 11 

DECLARACION DE OTORGAMIENTO DE PODER 

QUE FORMA PARrE INTEGRANTE DEL CONTRATO No·~~~~ 

Estimados señoresi 

Por medio de la presente declaramos para todos los efectos 

legales a que haya lugar que,~~~~~~~~~~~~~~­
ha otorgado a FACTORING S.A. OE c.v., poder para suscribir 

Títulos de Crédito de conformidad con el Articulo 9, Frac­

ci6n II de la Ley General de Títulos y Operaciones de Cré­
dito en vigor, para ser ejercitado por todos y cada uno.de 
los funcionarios de FACTORING S.A. DE c.v., que tengan po­

der para suscribir Títulos de crédito; con el objeto de -­
que endose a su favor cualesquier Titulo de crédito expedi 

do a nombre de.~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~-

A T E N T A M E N T E 

NOMBRE Y PUESTO DE LA PERSONA 
QUE FIRMA 
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