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0BJETIVO GENERAL

Analizar el surgimiento, evolucién y naturaleza juridica del "Con-
trato de Factoring”, dada la necesidad de utilizar otros medios finan---
cieros para satisfacer las necesidades econémicas de la empresa moderna.

El contrato de Factoring es muy importante para el desarrollo eco-
nbémico de nuestro pals, por lo cull, ya ha sido legislado, en la Ley --
Bancaria, ubiclndolo dentro de los Organismos Auxiliares de Crédita.

Este contrato ha evolucionado hasta desarrollar esquemas de opera-
cibn mis apropiados para los diferentes tipos de empresas que conforman
nuestra econom{a. Es cada vez mis &glil, flexible y altamente competitivo
econtmicamente en relacién con otras fuentes alternativas de servicios -

financieros.
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INTRODUCCION

El presente estudio trata de hacer un anilisis del Contrato de Fac
toring, comunmente conocido como Factoring o Factoraje, intentando ubi--
car sys origenes y llevar a cabo la interpretacién de su significado co-
mo actividad financiera y como una nueva figura juridica, misma figura -
Juridica que las propias necesidades financieras produjeron y que en ~-
rwestro pals, México, se fue introduciendo primeramente como uso comer--
cial, pretendiéndose regular la actividad de Factoring con los diversos
ordenamientos existentes en el sistema financiero y con la voluntad (cog
trato) de las partes en sus acuerdas, paru1 posteriormente, dada su im--
portancia financiera di la pauta para regularse por las autoridades pri-
meramente con reglas generadas al respecto y, posteriormente, con una Ley
especi{fica. De esta manera, reconocer que dicha figura pertenece al sis-
tema financiero como un Organismo Auxiliar de Crédito.

En tales condiciones, el presente estudic se dirige para llevar a
cabo el anilisis del Factoring, sin llegar a ser un estudio tan exhaus-
tivo como deberfa ser, pufs el empefio de este estudio es con la inten--
cibn de realizar un anilisis del Factoring y presentar las conveniencias
de su uso y aplicacién, atendiendo a las necesidades financieras actua--
les y que sirva este estudio cuando menos de una guia que oriente sobre
la reciente creacién de la figura juridica del Factoring en México, sus
origenes, uso, aplicacién y conveniencias.
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CAPITULO  PRIMERO

SURGIMIENTO Y EVOLUCION DEL FACTORING

1.1. E. FACTOR
1.2. APARICION DEL FACTORING

1.3. EL FACTORING ACTUAL



t.1. EL FACTOR

€1 origen de la palabra Factoring la encontramos en la de Factor,
cuyo significado etimolégico es EL QUE HACE™ (Facio Facere). Ademis, -
es un vocablo de origen inlgés que no tiene traduccién al espafiol y que
en la actualidad se ha traducido como Factoraje, que representa una ac-
tividad que ofrece servicios profesionales y financieros aspecializqdos.

El significado de Factor en francés es "LE FACTEUR™; en partugués
¥FACTOR™; en alem&n "FAKTOR®; y, en italiano "IL FACCTOREM,

La figura jurf{dica del Factor no es una creacién del Derecho moder-
no, Fue conocida por los romanos y corresponde en Sus rasgos mis substan-
ciales a la figura de "INSTITOR® que Ulpiano define en los siguientes --
términos: "Es factor el que se pone al frente de una tlenda o despacho -
de compras o de ventas y le llamamos INSTITOR porque aplica su actividad
al manejo y direccién del mismo comercio, importando poco que sea una -
tienda lo que regentee u otra negoclacién cualguiera®. (1)

En el Derecho Italiano, se concibe al Factor en forma similar a co-
mo lo hace nuestro Coédigo de Comercio en su articulo 309, en el que se -
define como "al agente comercial aytorizado por la empress, negociacifn
o comerciante para hacer compras, ventas y otros negocios, o para diri--
gir el establecimiento comercial, siempre a nombre y cuenta del comer--
ciante o de }a negociacién mercantil®™.

£n el Derecho Romano, como ya mencionamos, al Factor se le denomi-
naba "INSTITOR® y el ejercicio de la responsabilidad que pudiera surgir
derivado de las operaciones mercantiles por &1 realizadas se le denomina
PACCION INSTIYORIA™.
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El Cédigo Civil Italiano, en su articulo 2203, siguiendo a Ulpia-
no sefiala que "es INSTITOR aquel que es nombrado por el patrén para la
administracién de una empresa mercantil. En el antiguo derecho romano
la accidn institoria permitfa reclamar del duefio de una negeciacitn --
mercantil, el cumplimiento de las obligaciones contraidas por la per--
sona que se habfa encargado de administrarla". (2)

En Francia, "al factor se le llama FACTEUR y se le concebia como
un cartero o a8 las personas que actuaban con el carfcter de los compra
dures corresponsales, o bien, eran viajeros dispersos por el interior
del pais, realizaban trémites por cuenta de terceros, recogian y dis--
tribuian mercancia, financiaban en mayor o menor grado al cliente, ---
mientras le pasaban la factura, pero como no s8lo representaban a un -
cliente sino a muchos clientes, consolidaban encargoes, hacfan muy bue-
nos pedidos a las fibricas y consegufan buenos precios". (3) .

En los Estados Unidos, los Factores estaban concentrados en Nueva
York, pero no se gquedaron allf, empezaron a actuar como agentes de su
clientela, diferencia esencial con los muchos distribuidores y comisig
nistas modernos que actuaban al revés, como representantes del provee-
dor frente a su clientela. Mis tarde actuaban como mayoristas importa-
dores por su propia cuenta, empezando a encargar a maquiladores loca--
les o a realizar en la misma factoris cperaciones finales de transfor-
macién ligera: tefido, planchacfo. corte, empaque y, por Ultimo, susti-
tuyeron importaciones, encargando produccibén local para comerciarla.
Esto sucedid en el ramo textil, pero también hubo Factoraje zapatera,
mueblero y ferretero. Lentamente la intermediacién del Factor fue desa
pareciendo, primero como intermediacién fisica: el fabricante de tela
surtf{a directamente a la fébrica de ropa, pero por cuenta y riesgo del
factor, que autorizaba el crédito, le pagaba al fabricante en el momen
to de surtir y se quedaba con el problema de cobrar, (4}

En nuestro pais, el artfculo 310 de la legislacién mercantil nos
dice: "los Factores deberén tener la capacidad necesaria para obligarse



y Poder o Autorizacién por escrito de la persona cuya cuenta hagan el
tréfico.

En el "Derecho moderno se hace la distincién tradicional de Auxi-
liares mercantiles dependientes o independientes. Dentro de éstos Oltji
mos se considera a los Corredores Piblicos titulados, los Corredores -
libres, los Agentes de comercio, los Comisionistas, los Contadores pu-
blicos, dentro de los primeros {los dependientes) se incluyen a los --
Factores, los Contadores privados, los dependientes propiamente dichos
son aquellos que estén subordinados a un comerciante, al cual prestan
su servicio de modo exclusivo; mientras que los auxiliares independien
tes o auxiliares del comercio, no estén supeditados a ningin comercian
te determinado y despliegan su actividad a favor de cualquiera que los
solicite, siendo propiamente auxiliares de comercio en general y no de

un comerciante en particular®. (S)

De la palabra Factor se deriva la palabra Factoring la que al evo
lucionar pierde relacién con la actividad originalmente desempefiada --

por el Factor.

En espafiol se ha venido usando la palabra Factoring para una ope-
racidén que se considera novedosa. En particular como el Factoraje tex-
til ya comentado y que, en sus inicios, representé una actividad de --
administracién de una empresa, la que se desarrollé para convertirse -
en Factoraje bancario en Nueva York. La operacién y su nombre en in---
glés se han difundido como una novedad en otros paises, gue no tenfan
la tradicién del Factoring o que no se transformaron en la misma direc
5166; si bubiera sido as{, en el idioma respectivo se hubiera constru-
ido una palabra equivalente a Factoring. (6)

El diccionario Etimolégico Latino-Castellano, Castellano-Latino,
atribuys al Factoring un origen hispénico; la palabra Feitoria, que --
los ingleses tomaron de Portugal en el siglo XV1, su usc fue calcado -




del protugués, consistid en activar un derivado latente de la vieja --
palabra Factor, que se usa en inglés como en espafiol desde el siglo
. (7)

En espafiol se ha hecho lo mismo al activar derivados latentes de
la palabra Factor para convertirlo en Factoreo o mejor a20n, reactivar
la palabra Factoraje que se hermanz bien con la palabra Corretaje y --
que viene de la misma tradicién mercantil, tiene el mismo orfgen etimo
l6gico y similitud en su significado. Ueamos en que se perecen definien
do + las dos palabras comc la hace la Real Academia Espafiola: (8)

FACTOR: "Es el hace unma cosa, entre comerciantes; Apoderado con -
mandato, mis o menos extenso para traficar en nombre y cuenta del Po--
der-dante, o para auxiliar em los negocios". f£sta Ultima definicién es
la que se parece a la de CORREDOR, pués éste es el gue por oficio jn--
terviene en almonedas, ajustes, compra y ventas de cualguier género de
cosas. Derivado de lo anterior podemos entender que su similitud estri
ba en que tanto el FACTOR como el CORREDOR actdan comc auxiliares en -
la realizacién de negocios mercantiles.

Ahora bien, as{ como vulgarmente se conoce como Factoria un esta-
blecimiento Fabril, paraje u oficina donde reside el Factor y hace lcs
negocios de comercio, podemos definir al FACTORING como una aperacién
de crédito, que no es efectuada sélo por Factores, sino que la realiza
una empresa constitulda como una Sociedad Anbnima y por lo tanto no es
dependiente de un comerciante o auxiliar dependiente mercantil.

El inicio de la actividad de Factoring aln no ha sido determinada
con precisién. El origen del significado de dicha palabra y de la acti
vidad gue realiza un Factor no se ajusta al concepto y funcifn que cum
ple en la actualidad.

Siendo en la actualidad el Factoring una organizaci6n auxiliar --
de zrédito, una Sociedad An6nima mercantil, sujetas 2 normas especiales



de-{derecho piiblico), Derecho Administrativo Mercartil, y concesiona--
das o auteorizadas por las autoridades hacencdarias, para realizar una -
serie de actividades que coadyuven en la intermediacidn del crédito,
aunque en particular no realizan en estricto sentido operaciones de --
crédito.



1.2, APARICION DEL FACTORING

Segln William Hillyer Hurd el inicio del Factoring se ubica en --
la cultura Neobabilfnica de los Caldeos y revest{a la forma de un Comi-
sionista que, mediante el pago de una comisién, garantizaba a su comi--
tente el pago de créditost, (9)

Es muy dificil estimar cuindo y donde nacen las operaclones de ~--
compra de cartera, pero algunos historiadores estiman que fue probable-
mente hace 600 af¥os en Babilonia (10)

En Roma, 240 afios antes de Cristo, se hacia un tipo de upera::ién -
parecida al Factoring, tal y como lo conocemos en la actualidad. Raymond
Rodger (11) nos dice que "Blackwell Hall, propietaric de una industria
lanera en Londres, hacia 1397 empezé a exportar los tejides de lana en
cpnslgnacibn para venderlos a otros comerciantes y exportadores, dando
al productor un adelanto sobre la mercancia consignada, en los territo-
rios coloniales ingleses en Norteamérica, hacia el siglo XVII se utili-
2aba la expresién de Factor para designar a un agente gue se ocupaba --
de los intereses financieros locales de uno o varios negocios, cuya ---
oficina principal se encontraba en Inglaterra, convirtiéndose en inter-
mediarios y agentes financieros al anticipar dinero sobre mercancias --
recibidas y vendidas, y asumfan el riesgo en el supuesto de que no pu--
dieran cubrir el importe de los productos vendidos". Es en Londres don-
de se considera generalmente como el lugar de nacimiento del Factor co-
mercial, institucion que desarrolld un importante papel en la industria

textil en los siglos subsecuentes.
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La Doctrina establece el final del siglo XIV y principios del si-
glo XV como la época en la que nace la actividad del Factoring, conti-
nuando su auge con la explotacidn y colonizacibén emprendida con los -«
descubrimientos de Espaiia, Francia, Portugal e Inglaterra. En ese mo--
mento se desarrollaba el comercio y cuando los comerciantes expedian -
un nimero superior de mercaderias con destino a otras tierras. De esta
manera, los comerciantes Londinenses, sobre todo en exportacién, se ~--
convirtieron en cause de salida para la mayoria de los productos de tg
da Inglaterra. (12)

En el siglo XVII, los industriales ingleses en su mayoria del ra-
mo textil, hacian esfuerzos considerables para ampliar sy mercado fue-

ra de los limites de la isla.

A los inmigrantes de las colonias (pilgrims) se les comoce también
como Factores (Factor del latin Facio, hacer, Facere el que hace), és
to es, como hacedores, entre los comerciantes. EL término se aplicaba
igualmente al Apoderado con Mandato mis o menos extenso para traficar
en nombre y cuenta del Poder-dante. El registro histdrice mds acucioso
hace referencia a Inglaterra y a NOrteamérica. €n América, los facto--
res se encargaban de distribuir mercaderfas y cobrarlas. Mis edelante,
1a colonia se habia convertide en tan buen negocio, que el Factor en--
viaha por adelantado ciertas cantidades de dinero al pais de origen, -
para que éste se mantuviera operando su planta y sigulera envisnda mer

cancias.

En esta época, se empieza a definir la funcién del Factoring coma
aquella actividad que se encarga de financiar a las empresas por medlio
de la venta de sus carteras. (13)

Dtros autores nos informan que los factores, en sus primeras mani
festaciones adoptaban la forma de vendedores ambulantes que comerciali
zaban en otras regiones los productos manufacturados y negociantes de



zonas florescientes. Esto permitf{a un raquitico principio de especiali
zacibn y fue utilizado por lo general, por los grandes propietarios ro
manos para la venta de sus productos.

En el sigla XVIII, ya se establecen en Londres un sin ndmero con-
siderado de Factores, gracias a la posicién comercial de Inglaterra y
a sy importante produccién textil, hace que se especialicen, surgiendo
los "Cotton Factor", simples agentes sin ninguna responsabilidad finan
ciera.

€n 1870 crece el proceso de industrializacién de los Estados Uni-
das; se realizan mejoras en las comunicaciones y existe la favorable -
expansién de los textiles, lo cual motivd a los fabricantes a realizar
sus ventas directamente a través de su propia red de distribucién, ---

prescindiendo de los servicios del Factor.

Como consecuencia a ésto, los factores sufrieron una importante -
transformacibn, ya que para adaptarse a esta nueva situacidn y obser--
vando las dificultades financieras para cubrir las ventas, sobre todo
a’largo plazo.de los productores nacionales, ofrecieron su experiencia
en la valoracién de la coyuntura y en el tratamiento selectivo de los
clientes, enfocando su actividad hacia las necesidades de financiamien
to y del crédito. Esta nueva actividad de los factores provoch que és-
tos se aproximaran a aguellas actividades que realiza un banco especia
lizado, reduciendo un poco su exclusiva funcibn comercial.

En el siglo XX, ya los factores abandonabian casi por completo sus
actividades comerciales de comisionistas, y se especializaban en fun--
ciones crediticias, realizandn servicios financieros, que iban desde -
anticipos sobre las ventas realizadas por sus clientes, hasta adelan--
tos de crédito sobre productos terminados que eran afectados en garan-
tia de la operacién.



En el siglo XX, continda incrementindose la poblacidn y demanda -
de productos textiles, surge en la costa Este de Estados Unidos y esen
cialmente en Nueva Inglaterra una pujante industria textil. Esto oca--
siond que en un principio el mercado textil americano se viera domina-
do por las importaciones, lo que favorecfa el desarrollc de los Facto-

res.

EXl factor financiaba & las industrias europeas, afectando en ga--
rantfa las mercancias recibidas en depdsito, pero al iniciarse 1a Ihd_g
pendencia de Estados Unidos, se dictaron normas proteccionistas que di
ficultaban la labor de los factores, llegando a poner en peligro su --
existencia y, como consecuencia, los factores ingleses comenzaron a --
dar ayuda a la industria textil americana, aprovechando su conocimien-
to del comercio organizado y organizacién especializada de que disponi
an para resolver las dificultades del capital y las fluctuaclones a --
que se vefan sometidos los industriales americanos, que obligaban a ma
yoristas a adquirir sus inventarios meses antes de la época de ventas.

Los factores solucionaban sus problemas Financieros, lo que impli
caba adelantar dinero contra la mercancia expedida al factor, antici--
pandose a la estaci6n, garantizando el crédito de los compradores y ha
ciendo adelantos a la fibrica contra asignacién de recibos.

En Europa, la actividad de los Factores realmente no habia tenido
un amplio desarrollo como el logrado en la Unidn Americana y no es has
ta la década de los sesenta de este siglo, en gue la actividad de Fac~
toring empieza a ser acamida en el viejo continente Europeo, favoreci-
da por la implantacién de grandes cadenas internacionales fomentadas -
por los factores americanos que establecen mGltiples filiales en Ingla
terra, fFrancia e Italia. (14)

Becker frederick nos explica que los factores sdlo garantizaban -
la solvencia financiera de los compradores, todas las reclamaciones o



disputas que se originaban sobre las mercancias mismzs, concernfan a -
la fébrica, aunque el Factor siempre tratapa de solucisonar los conflig
tos gue se suscitaban sobre las mercancias. (15)

En los Estados Unidos se inicid el desarrollo textil y los fabri-
cantes norteamericanos se diriyieron a los factores ingleses en deman-
da de financiamiento, entregéndoles sus cuentas por cobrar en garantia
de los prestamos o anticipos. Fue asf como surgié en Estados Unidos la
institucién juridica conocida como Factoring, tipica operacién de cré-
dito gue se traguce 2l espafiol como Factoraje, por ser un acto de Fac-
tor.

La figura juridica del Factoring evoluciond en los Estados Unidos
de ser antiguamente un dependiente, para convertirse en un auxiliar in
dependiente, puesto que lo mismo servia a los intereses ingleses como
a los fabricantes norteamericanos, otsrgando créditoc a quien se lo so-
licitase. (16)

Lta conpetencia obligh a las empresas a aumentar su produccidn y a
dedicar mayor esfuerzo en las ventas, los métodos de ventas llegaron a
ser mis directos, se organizaron ventas en las propias fibricas o se -
designaron agentes dedicados a vender exclusfivamente su producto, Como
resultadc de esta separacién de funciones mercantiles y financieras,
el Factoring o Factoraje queda como la Institucibn Financiera.

E£s importante sefialar que " en el afio de 1904, una Corte de Nueva
York se rehusé a reconocer su preferencia en el crédito a un Factor -
que nc habfa vendido sus mercancias, basdndose en que sus actividades
estaban separadas y eran diferentes de la posesién real o virtual de -~
la mercancia dada en garentia. Esta resolucidn miro tanto la propia -
naturaleza juridica, que se tuvo que lleva: el problema a la Legislaty
ra del Estado ge Nueva York, la cual en el afio de 1911, aprobb la Ley



de Factores en Nueva YOrk. Esta Ley, con subsecuenies reformas, regula
los medios por los cuales los Factores y Comisionistas pueden estable-
cer gravamentes sobre las mercancias y los productos; el producto de -
su venta , una vez vendido, sin impartar gue tengan la posesién real o
virtual de ellas, el gravimen creado por esta Ley sz extiende aln a --
mercancfas futuras. Rodgers nos cice gque casi la mitad de los otros Es
tados de la Union Americana, en especial aguellos con importantes inte
reses textiles, tienen ahora leyes semejantes, por lo que los Factores
que operan el Factoring gozan de la debida proteccién de esos Estados”.
(1?)

Para 1305 se realiza la primera operacidn de Factoring con Recur-
so en Chicago, Illinois, U.5.A. El Factoring deja atras las labores co
merciales y realiza servicics financieros.

La depresion de 7930 en los Estados Unidos, obligd a la consolida
cién de los Factores dispersos a gue adoptasen cambios radicales en su
organizacién financiera. El bajo nivel de las ventas textiles, redujo
el ingreso de Factoring y el alto nivel de quiebras en negociaciones -
mercantiles, textiles y fabriles, ocasionando grandes pérdidas en los
créditos. Ademds, compafiias financieras de ventas gue adquirieron el -
control de los mds importantes Factores, en un esfuerzo tendiente a --
usar sus dineros ociosos y los capité.les encajados en ellas por las --
bancos comerciales a muy bajo interés.

Entre 1931 y 1933 se marca el despegue de las empresas de Factora
je en los Estados Unidos debido, principalmente, a la crisis monetaria
y bancaria de aquel pafs; el servicio de financiamiento al capital de
las empresas mediante la venta de su cartera, tienen un vartiginoso --
crecimiento y una masiva utilizacibn en casi todas las ramas econdmi--
cas. (18)
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Por lo anterior, se puede afirmar que es en los Estados Unidos de
NOrteamérica, en la ciudad de Nueve York, y dentro del sector textil,
se di6é la evolucién hacla el Factoring moderno, a través de Compaiias
especializadas que se denominaron FACTOR O HOUSES FACTORS, y es tam---
bién "en el Estado de Nueva York el gue legislé en 1911 con la New --
York Factors Act., la cual fue modificada en 1931 y también esté regu-
lada por el texto dnico del "Uniform Comercial Code" del 16 de julio -
de 1954", (19)

En México, el Factoring o Factoraje se ha manejado en diferentes
versiones desde hace varios afos, sin embargo, la forma oficial e inde
pendiente que realiza el Factoraje fue la empresa Financiadora de ven-
tas del Grupo Banamex a mediados de los afios sesentas de este siglo, -
ofreciendo financiamiento de cuentas por cobrar descontadas a mediano
plazo. .



1.3. EL FACTORING ACTUAL

En la XXXII CONVENCION NACIONAL BANCARIA celebrada en la ciudad -
de Monterrey, Nuevo Ledn, el 27 de abril del afio de 1961, el Presiden-
te de la Confederaci6n de Camara Industrial propuso que se introdujera
en México el negocia jurfdico conocido en los Estados Unidos de Norte-
américa como el Factoring. (20}

En la actualidad, el Factoring o Factoraje se ha desarrollado, en
gran medida, para satisfacer las necesidades de empresas productoras -~
de bienes y servicios y para optimizar los recursos administrativos y
financieros que se utilizan en una de las areas de mayor sensibilidad
de las empresas, el capital. El fFactoring no viene a suplir otras fuen
tes de financiamiento ya que, por sus caracteristicas especiales, sflo
viene a complementar la variedad de opciones de financiamiento que ---
existen actualmente. Con este propfsito, el Factoring o Factoraje fi--
nanciero ofrece servicios técnicos muy competitivos, enfocados a lo--
grar la eficiencia del manejo de las cuentas por cobrar.

El manejo de la cobranza es parte fundamental del negocio. £l gru
po de ventas de una empresa desea que se le extienda el crédito a sus
compradores, lo que, ademis de consumir recursos financieros de capi--
tal de trabajo, implica una carga administrativa y contable, as{ como
un riesgo de cobranza. Y, sin embargo, resulta estratégica la penetra-
cibn del mercado de los productos de la empresa, el poder hacer consi-
deraciones respecto al plazo y condiciones de page que se le otorgan -
a los compradores de los productos y los servicios de su empresa, ---
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estas consideraciones son validas tanto en mercados que dominan los --
compradores cuénto los dominados por los vendedores; igualmente vali--
das cuando las tasas de interés van a la alza o a la baja.

Debido a lo anterior, la empresa debe tomar decisiones rapidas y
especi{ficas para resolver todos los conflictos como: los recursos que
se destinarén para financiar a sus compradores; las cantidades que re-
querird su produccién; a qué compradores se les otorgar4 crédito; a --
qué compradores se les exigird su pago de contado; cuéntos empleados -
se requerirén para administrar la cobranza, tanto local como forénea;
a quién se le solicitard referencias sobre la moralidad y puntualidad
en el pago de los compradores, etc.

Las anteriores cuestiones, toda empresa las debe evaluar buscando
can mucho cuidado la solucidn mis adecuada a sus necesidades. Una al--
ternativa para las tareas mencionadas anteriormente es el recurrir al
Factoraje Financiero ya que, en la actualidad, es un experto en el ma-
nejo de cuentas por cobrar y no unicamente un asesor que contribuye a
resolver las preguntas planteadas, ocupindose también de informarse de
las tendencias del mercado, de los plazos de venta general, si se es--
tan acortando o por lo contrario, se han extendido las tasas de inte--
rés y otras cuestiones.

Es muy importante la intervencién de la empresa de Factoraje, ya
que es una experta, cuyo principal negocio es la administracién de ---
cuentas por cobrar.

El Factoring o Factoraje es un sistema integral de apoyo financig
ro mediante el cual, una empresa proveedora, cede sus cuentas por ca--
brar al Factor, obteniendo a cambio un alto porcentaje de efectiva, --

gue normalmente oscila entre un 70§ y un 85§ de su valor. E) Factor a



su vez custodia y realiza fisicamente la caobranza, momento en el cual,
entrega a la empresa cedente la diferencia del porcentaje que no le en
tregd al inicio, ésto es, el 5% al 30% restante. El cargo financiero

de la opsracifn puede ser cobrado en el porcentaje entregado al inicio
o bien, en el que queda por reembolsar.

Para financiarse por medio de Factoring, la empresa debe tener --
cuentas por cobrar para ceder al Factor, y el Factor las adquirird de
acuerdo a la calidad de las mismas, Es por ésto, que el Factoraje es -
un sistema integral, ya que debe haber un acuerdo entre el Cedente y -
el Factor para estipular los créditos que recibiré.

El tesorero de la empresa conoce de antemano cuales son sus posi-
bilidades de generar efectivo, porque conoce sus cuentas por cobrar y
sabe, que si lo necesita, las puede cambiar por efectivo y si requiere
de financiamiento para multiplicar su produccién, una y otra vez, cono
ciendo gue sus ventas estardn destinadas a los compradores quienes la
emprasa le interesa vender, por su efecto multiplicador.

Para poder obtener financiamiento de una empresa de Factoraje, la
empresa que lo solicita debe temer capacidad para generar ventas, o -~
sea, que el ciclo de Factoraje estd marcado por su capacidad de gene-
rar produccidn y ventas, no por el importe de sus activas, ni de su re
valuacibn, sino por su product‘ividad, ésto es muy Gtil para la empresa
mediana y pequeiia.

"La Cémara de Consejeros Financieros de Parfs, define al Factoring
como la operacién consistente en una trasferencia de deuda comercial -
de su titular a un Factor que se encarga de efectuar el cobro y que ga
rantiza un buen fin, lo mismo en el caso de insolvencia provisional cg
mo definitiva del deudor mediante la retencidn de unos gastos de inter
vencidn", (21)
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Sergio de Angeli sefiala "que el Factoraje es la actividad de una
institucién financiera (Factoring) gque adquiere los créditos derivados
de los suministros o de la prestacién de servicios, asumiendo todas -
las incumbencias correspondientes a su contabilidad y cobro, sin accién
de regreso sobre el Cedente en caso de insoluencia y notificacién del
deudor”. (22)

C. Gavalda y J. Stouflet seflalan "que el Factoring en su forma --
mis clésica es ol pago por el Factor a un industrial o comerciante de
las facturas que ellos tienen sobre sus compradores, mediante la trans
ferencia de los créditos y la entrega de ciertas comisiones y aglos, y
hace cuestibn propia 1a falta de pago eventual de la factura por el deu
dor. La operacifn participa de la técnica bancaria y del seguro", (23)

Una vez realizada la compra de los efectos de cartera, a la empre
sa de Factoraje le corresponde investigar el crédito, asumir el riesgo,
cobrar, remitir los abonos de los clientes, extranjeros o nacionales,
contabilizar las ventas y, en general, servir de centro de relacién de
los clientes del pais importador. La empresa cobra una comisién mensual
por los servicios, sobre el total de las ventas realizadas, y un inte-
rés por los anticipos que haga hasta que se cancelen las facturas de -
los clientes. El Factor, al realizar las investigaciones y cobro bajo
su responsabilidad, permite al productor dedicarse de lleno o, mejor -
dicho, completamente a sus labores de produccién y venta, ademis de --
que le asesora sobre 1a situaci6én financiera que prevalece en los mer-
cados financieros internacionales y nacionales.

£l Factoring actual ha evolucionado hasta desarrollar esquemas de
operacifn més adecuados para los diferentes tipos de empresas que for-
man parte de nuestra economia, es cada vez mis &gil y flexible, alta--
mente competitivo econdmicamente, en relacién con otras empresas u ---
otras fuentes alternativas de servicios financieros a corto plazo.
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La modernizacién del pafs requiere de un sistema financiero que -
apoye y estimule la productividad y capitalizacién de las empresas que
les permita mayor nivel de competitividad en los dmbitos nacionales e
internacionales.

Bajo estos lineamientos {ndispensables en el marco jurfdico y re-
glamentaric se norma la operacién de Factoraje Financiero y de esta --
forma propicia la permanencia y crecimiento de estos intermediorios, -
para que estén en condiciones de apoyar el desarrollo econfmico-finan-
ciero.

Para hacer acordes las necesidades del crecimiento de la economia
Naetonal, con el fomento de la actividad de financiamiento especializa
do que otorgan las empresas de Factoraje Financiero se expldid el -
Decreto por el cual se reforman, adicionan o deregan diversas disposi-
ciones de la LEY GENERAL DE DRGANIZACIONES Y ACTIVIDADES AUXILIARES DE
CREDITO, publicado en el Diario Oficial de la Federacién en fecha 3 de
enero de 1890 y en el Diario Oficial de la Federacién de fecha 16 de -
enegro de 1931.

Habiéndose adicionado el Capftula III Bis en sus articulos 45-A

45 -7. en los cuales se regula a la empresa de Factoraje y se refiere

a la operacién de Factoring, en el citado capitulo se fundamenta, de--
termina las operaciones que se les permite efectuar, se define clara y
espec{ficamente las caracteristicas de los contratos de Factoraje; se
establecen diversos lf{mites que propician la sequridad de las operacig
nes concertadas y, finalmente, se indican los lineamientos referentes

al capital mfnimo, inversiones y prohibicicnes a estas sociedades.

El Factoring es el sistema administrativo financiero a corto pla-
20 mas reciente en nuestro pals y que, por su diseffo, constituye un --
factor dindmico de grandes posibilidades para la industria y el comer-
cio.
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Es a través del Factoraje o Factoring que el empresarioc logra re-
solver sy problema de liquidéz ya que al entregar toda o una parte im-
portante de su cartera a la empresa especializada (Factar) consigue -~-
con ello recuperar de Smmediato una gran parte de la misma, aumentando

sensiblemente su flujo de caja, sin cargar su balance con pasivos adi-
cionales.

De esta manera, el empresarioc logra convertir sus cuentas por co-
brar representadas éstas por facturas, contrarecibos u otras documen--
tos andlogos en capital.

fhora bien, par todo lo anterior, podemos afirmar que la operacidn
surge como una caonsecuencia de los vertiglnosos cambios econbdmicos que
prevalecen en el mercado nacional e internacional, crelndose distintes
medios o servicios de operacibn que ayudan a las industrias medianas y
peguelas 8 realizar con mayor versatilidad y eflciencla sus actividades
en materia de importaciones y exportaciones.
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2.1. CONCEPTO DE LA EMPRESA DE FACTORING

Como ya he dicho, el Factoring se encuentrareguladoen la Ley --
General de Organizaciones y Actividades Auxiliares de Crédito, en la -
que se exije que para poder constituirse como emresa de Factoring o --
Factoraje, deberi consituirse como Sociedad Anénima, por lo que me re-
feriré a la forma de constitucién de este tipo de sociedades.

La Sociedad Andnima estd regulada por la Ley de Sociedades Mercan-
tiles.

De acuerdo con el articulo 87 de la Ley General de Sociedades Mer-
cantiles "Sociedad Anfinima es la que existe bajo una denominacidn so--
cial y se compone exclusivamente de socios, cuya obligacién se limita

al pago de sus acciones",

La denominacién se formara libremente, pero serd distinta de la de
cualquier otra sociedad y, al emplearse, ird seguida de las palabras -
"Sociedad Anénima® o de su abreviatura "5.A.".

La Sociedad Anonima es el ejemplo tipico de las llamadas socieda--
des capitalistas o de capital, y ello implica fundamentalmente que los
derechos y poderes de los socios se determinan en Funcién de su parti-
cipacifn con el capital social. (24)

En nuestro tiempo, la Sociedad Andnima ha alcanzado un auge extra-

ordinario. En efecto, las grandes organizaciones econémicas, las empre-
sas mds importantes adoptan esta forma de organizacién.

- 27 .



Las notas esenciales que se desprenden de la definicidn legal de -
la Sociedad Anénima son:

a) Su existencia, en el mundo del comercio bajo una denominacién -
social.

b) El carécter devresponsabilidad de los socios que queda limitada
al pago de sus acciones, que representan a la vez el valor de -
sus aportaciones.

c) Que la participacién de los soclos queda incorporada en titulo
de crédito, llamados Acciones, que sirven para acreditar y trans
mitir el carbcter de soclo.

Los socios de la Sociedad Anbnima responden de las obligaciones so
ciales hasta por el monto de su respectiva aportacién, ésto es, como -
dice el articulo B7 de la lLey General de Socledades Mercantiles, sy --
obligacifn se limita al pago de las accliones. Los terceros, en todo ca
so, podrén exigir del sacio el monto insoluto de su apertacién, pero -
nada mis, de donde se deriva el capital social constituido mediante r-
las aportaciones de los socics, es la garantia de los acreedores respec
to.del cumplimiento de las obligaciones de la sociedad, de ahi su tra-
tamiento legal especial.

Como requisito para la Constitucifn de la Socledad Anénima, se es-
tablece lo siguliente:

Por reforma a la Ley Ceneral de Sociedades Mercantiles, publicada
en el Diario DOficial de la Federacién de fecha once de junio de 1992.
(2s).

Se reforma el articulc 89 de la tey General de Sociedades Mercanti

les, en sus fracciones 1, II, quedando como sigues
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Que haya dos socios como minimo y que cada uno de ellos suscri-

ba por lo menos una accion.

Que el capital social no sea inferior a la swma de cincuenta --
millones de pesos, y que esté integramente suscrito.

Que se exhiba en dinero en efectivo, cuandc menos, el veinte --
por ciento del valor de cada accidén pagadera en numerario.

Que se exhiba integramente el valor de cada acci6n que haya de
pagarse, en tode o en parte, con blenes distintos del numerarioc,

Sociedad Andnima puede constituirse por la comparecencia ante -

Notario Pdblico de las personas que otorguen la escritura social, o --

por suscripcién plblica.

La

escritura constitutive de la S.A. deber contener, ademis de --

los datos requerides por el articulo 6o. de la Ley antes mencionada, -

1o siguiente:

1.

2.

La parte exhibida del capital social,

El nimero, el valor nominal y naturaleza de las acclones en que
se divide el capital socisl, salvo lo dispuesto en el sequndo -
parrafo de la fraccién IV del articulo 125.

La forma y términos en que deba pagarse la parte insoluta de --
las acciones,

La participacién en las utilidades concedida a los fundadores.
El nombramiento de uno o varios comisarios.

Las facultades de la asamblea general y las condiciones para la
validez de sus liberaciones, as{ como el ejercicio del derecho
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de voto, en cuanto a las disposiciones legales pueden ser modi-
ficadas.

El capital social que es un elemento indispensable de toda soclie--
dad mercantil, adquiere una especial significacién e importancia en la
Sociedad Anénima.

Como ya antes hemos sefalado, la fraccion II del artfculo 89 de 1a
Ley General de Sociedades Mercantiles seflala el requisito del capital
social, cuya cuantia minima fija en la suma de cincuenta millones de -
pesos y el articulo 91 fraceidn I de la Ley citada, por su parte, dis-
pone que la escritura constitutiva debel:.é mencionar la parte exhibida
del capital social.

El capital social equivale a la suma del valor de la aportacidn de
cada socio, suma que deberd expresarse en moneda nacional, siendo el -
capital social, la garantfa de los acreedores sociales, pienso que es
natural que el legislador se haya preocupado en mantener su integridad,
es decir, se pretende que la cifra indicada como capital social corres
ponda a bienes realmente poseidos por la sociedad.

A las sociedades anfnimas se les prohibe emitir acciones por una -

suma menor de su valor nominal.

Las acciones en que se divide el capital social de una sociedad ~
anbnima estarin representadas por titulos nominativos gque servirn pa-
ra acreditar y transmitir la calidad y los derechos de soclo, y se re-
girén por las disposiciocnes relativas a valores literales, en los que
sea compatible con su naturaleza y no sea modificado por la citada ley,

La pérdida de las dos terceras partes del capital social, presenta
una csusa de disoluclién de la sociedad, articulo 228 fraccién V de la
Ley.



Las acciones sélo podrén ser amortizadas con utilidades reparti---
bles, articulo 136 del mismo ordenamiento.

La administracién de la sociedad estar8 a cargo de uno o varios --
mandatarios personales renumerados, temporales y revocables, guienes -
podrin-ser socios o personas extrafias a la sociedad.

Cuando los administradores sean dos o mis, constituirén el consejo
de administracidn.

La asamblea general de accionistas, el consejo de administracién o
el administrador, podrén nombrar uno o varios gerentes generales o es-
peciales, sean o no acclonistas. Los nombramientos de los gerentes se-
rén revocables en cualquier tiempo por el administrador o el consejo -
de administracién o por la asamblea general de accionistas. .

ta vigilancia de la sociedad andnima estard a cargo de uno o varios
comisarios temporales y revocables quienes pueden ser socios o persor-
nas extrafias a la socledad.

Las sociedades anénimas, bajo la responsabilidad de sus administra
dores, presentarin a la asamblea de accionistas, anualmente, un infor-
me sobre la marcha de la sociedad en el ejercicio, asf como, de las pg
1iticas seguidas por los administradores, en su caso, sobre los proyec
tos existentes, un estado que muestre la situacifn financiera de la sg
ciedad a la fecha del cierre del ejercicio, y toda aguella informacidn
gue sea necesaria para que los accionistas esten debidamente enterados
de toda la administracién de la sociedad.

Se prohibe la estipulacién de beneficios en favor de los fundado--
res de la sociedad que menoscabe el capital social, ni en el acto de -
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constitucién, ni para el porvenir todo pacto en lo contrario es nulo.

Se prohibe a las sociedades andnimas emitir nuevas acciones, hasta
que las precedentes hayan sido Integramente pagadas.

La asamblea general de accionistas es el érgano supremo de ls so--
ciedads podra acordar y ratificar todos los actos y operaciones de és-
ta y resoluciones sern cumplidas por la persona que ella misma desig-
ne, o, a falta de designacidén, por el administrador o por el consejo -
de administracién.

Las asambleas generales de accionistas son ordinarias y extraordi-
narias. Unas y otras se reunirén en el domicilio socisl y sin este re-
quisito serén nulas, salvo caso fortuito o de fuerza mayor.

Son asambleas ordinarias las que se relnen para tratar cualquier -
asunto y reunird por lo menos una vez al afio dentro de los cuatro me--
ses que sigan a la clausura del ejercicio social.

'Son asambleas extraordinarias las que se rednan para tratar los --
asuntos enumerados en el articulo 182 de la Ley General de Sociedades
Mercantiles.

£1 capital social de las sociedades anfnimas se divide en acciones
representadas en titulos de :rédfta, que sirven para acreditar y trang
mitir la calidad y los derechas de los socios. (26)

PROCEDIMIENTOS DE CONSTITUCION

La constitucion de una sociedad andnima puede hacerse siguiendo dos
procedimientos diversos: la comparecencia ante Notario Plblico y la --
suscripeién plblica, srtfculo 90 de la Ley General de Sociedades Mercan-
tiles.
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Doctrinalmente se les denomina Constitucién Simultanea y la Consti
tucién Sucesiva., En el primer caso, la sociedad andnima se crea en vir
tud de las declaraciones de veluntad que simulténeamente emiten gquie--
nes comparecen ante Notario, mientras que, en el segundo porcedimiento,
no surge la sociedad andnima sino después de una serie de negocios ju-
ridicos realizados sucesivamente.

1. Constitucitn Simulténea.- Este procedimiento de constitucidn no
presenta otra peculiaridad respecto a la constitucién de otras
sociedades, debiendo contener la escritura pdblica constitutiva,
ademés, los requisitos exigides por el articulo Bo. de la Ley -
da Sociedades Mercantiles y las seffaladas en el articulo 91 de
la misma ley citada, debiendo solicitar el permiso a la Secreta
ria de Relaciones exteriores, protocolizar el acta respectiva e
inscribirla en el Registro Piblico de Comercio.

2. Constitucién Sucesiva.- Los fundadores de la sociedad deben re-
dactar un programa en el que se incluirdn unproyectode estatu
tos, con todos los datos que puede contener antes de la consti-
tucién definitiva de la sociedad andnima; este programa debe de
positarse en el Registro Piblico de Comercio.

El importe de la primera exhibicibn que se haya obligado a reali--
zar los suscriptores se depositard en una institucién de crédito, para
que se entregue a los representantes de la sociedad. €1 depbsito seré
restitufdo, a los propios suscriptores, articulo 88. (27)

Suscrito el capital social, debe convocarse a una asamblea general
constitutiva en la cual, los suscriptores, comprobarén la existencia y
valor de las aportaciones; resoclveri sobre la participacién de utflida
des que se hubjese reservado los fundadores (articulos 100 fracciones
I a III) y aprobaran en definitiva la constitucién de la sociedad, la



misma asamblea debe proceder a nombrar a las personas gue hayan de de-
sempefiar los puestos de administradores y comisarios durante el primer
ejercicio social y aprobar las operaciones realizadas por los fundado-
res, que, sin este requisito, serdn ineficaces respecto de la sociedad,
articulo 102 de la Ley: General de Sociedades Mercantiles.

El acta de la asamblea constitutiva, as{ como, los estatutos de la
sociedad, deben protocolizarse, a efectos de proceder, previo decreto
Jjudicial correspondiente, a la inscripeién en el Registro de Comercio.
(28)

La sociedad anénima posee una estructura juridica que la hace espe
cialmente adecuada para realizar empresas de gren magnitud que normal-
mente quedan fuera del campo de accidn de los §ndiviguos o de las so--
ciedades de tipo personalista, que carecen del capital suficiente pdra
acometerlas o que no consideran prudente aventurarlo a una empresa que,
de fracasar, podria conducirlos a la rufna, y que en muchas ocasiones,
ha de subsistir durante un lapso largo.

Por lo tanto, la sociedad anénima permite obtener la colabaracidn
de dos personas por lo menos, cada una de las cuales, ante la perspec-
tiva razonable de una ganancia, no teme arrlesgar una porcibn de su --
propio patrimonio, que unida a la de otro, llega a constituir la masa
de bienes requerida por la empresa que se va acometer y que, por for--
mar un patrimonio distinto del de los socios, resulta independiente de
las viscisitudes de la vida de ellos; por otra parte, la f&cil negocia
bilidad del titulo que representa la aportaci6n del socio (accién) que
le permite considerarlo un elemento lfquido de su patrimonic, que como
tal, fécilmente puede convertirse en dinero.

Ahora bien, una vez que he definido gue es una sociedad andnima, -
pasaré a definir que es una empresa de FACTORAJE.
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Como ya lo he dicho, es requisito indispensable que para ser una =
empresa de Factoraje debe de constituirse primero como una Sociedad And-
nima, comg lo establece la Ley General de Organizaciones y Actividades -
Auxiliares de Crédito, que dices

Deberan constituirse en forma de Sociedad Anbénima de capital fijo
o capital variable, y de esta manera tenemos que la empresa de Factoraje
existird bajo una denominacién social, compuesta de socios, y en su cons
titucién dard cumplimiento a lo establecido por el artfculoc 89 al 110 de
la precitada Ley General de Sociedades Mercantiles; y en cuanto a las -
acciones como representativas del capital social, se establece en los -
art{culos 11 al 141, de la Ley General de Sociedades Mercantiles.

La Ley General de Actividades y Organizaciones Auxiljares de Crédi
to, establece los lineamientos bajo los cuales deberd regirse el capital
mfnimo, y en su caso, el capital variable que se determine al constituir
se la Empresa de Factoraje. Ademis, requiere de la autorizacién previa -
que para el efecto conceda la Secretarf{a de Hacienda y Crédito Piblico,
sin la cual no podrs constituirse y operar como empresa de fFactoraje.

La solicitud de autorizacitn para constituir y operar una Organiza
cibn Auxiliar de Crédito deber§ acompaffarse de un depbsito en moneda na-
cional o en valores emitidos por el Gobierno Federal en la Institucién
de Crédito que la Secretarfa de Hacienda y Crédito Plblico determine --
igual al diez por ciento del capital mf{nimo exigido para su constitucién,
segdn esta Ley, mismo que se devolverd al comenzar las operaciones o si
se le niega la autorizacidn, pero se aplicark al fisco Federal, si ator-
gada la misma no se cumpliera con la condicién referida.



Por lo tanto, la operacién misma de la empresa de Factaraje se su-

Jjetars a los lineamientos gue al efecto establece la Ley de la materia -
en sus articulos 8 y 9, Ley General de Organizaciones y Actividades Auxi
liares de Crédito.

Los lineamientos generales de operatividad que marca la Ley General
de Organizaciones y Actividades ARuxiliares de Crédito, para las empresas
de Factoraje son los siguientes:

1.

Que la Secretarfa de Hacienda y Crédito Piblico determinarh, du-
rante el primer trimestre de cada afio, los capitales minimos ne-
cesarios para constituir nuevas empresas de Factoraje, asi{ como,
para mantener en operacién a las que ya estén autorizadas, para
lo cubl tomard en cuenta el tipo y, en su caso, clase, de las
Organizaciones Auxiliares de Crédito, asl{ como, las circunstane
cias econbmicas de cada una de ellas y del pafs en general, con-
siderando, necesariamentas, el incremento en el Indice Naci;:nal
de Precios al Consumidor que en su caso se dé& durante el sfo in-
mediato anterlor y oyendo la opinién de la Comisién Nacional -
Bancaria y del Bancc de México,

Se sstablece que los capitales minimos deberfn estar integramen-
te suscritos y pagados. Cuando el capital social exceda del mi-
nimo, deberd ser pagado cuando menos un cincuenta por ciento, -
slempre que éste porcentaje no sea inferior al minimo estableci-
do.

Tratindase de sociedades de capital variable, el capital minimo -
obligatorio estard integrado por acciones sin derecho a retiro y en nin-
gln caso podra ser superior al capital pagado sin derecho a retiro.

La duracién de la sociedad ser& indefinida.

Existe la limitacibn para participar en el capital social de las -
Organizaciones y Actividades Auxiliares de Crédito, directamente o & --
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través de interposita persona: Gobiernos o dependencias oficiales, extran
jeras o entidades fisicas o morales del extranjero, salvo en caso de auto
rizacién de la Secretaria de Hacienda y Crédito Pdblico, la que se podrd
otorgar cuando ia participacién del capital en la sociedad sea mayorita
riamente mexicana, garantizando el manejo y el control efective de la em-
presa y, ademis, la inclusién de la renuncia de los extranjeros de invo-
car la proteccién de sus gobiernos. (Doctrina Calvo).

La escritura constitutiva y cualquier modificacién de la misma, de-
berd ser sometida a la previa aprobacién de la Secretarfa de Hacienda y
Crédito Piblica.

El domicilio social siempre serd dentro del territorio de la Repl--
blica Mexicana y para los extremos, comc ya se dijo, de la constitucién,
siempre deberédn someterse a la autorizacidn de la Secretar{a de Haclenda
y Crédito Pdblico.

Las Leyes Mercantiles, los usas mercantiles imperantes entre las Or-
ganizaciones Auxiliares del Crédito y el Darecho Comin, serin supleto--
rios de la presente Ley (Ley General de Organizaciones y Actividades Auxi
liares de Crédito) en el orden citado.

Se establece el capital minimo pagado con que deberdn contar las --
empresas de Factoraje Financlero.

Por la incorporacibn en la Ley General de Organizaciones y Activida
des Auxiliares de Crédito de las Empresas de factoraje Financiero como Op
ganizaciones Auxiliares de Crédito, se hace necesario determinar para di-
chas empresas, los niveles de capitalizacién adecuados para lograr una es
tructura financiera sélida que les permita lograr la consecusidn plena de
su objeto social y participar de manera eficiente y eficaz dentro del mer
cado financiero.

Por lo anterior, la Secretaria de Hacienda y Crédito Piblico, con ba
se en la fraccién XXV del art{culo 62 de su Reglamento Interior. y con fun
damento en el artfculo 8% fraccién I de la Ley General de Organizaciones y
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Actividades del Crédito, después de haber escuchado las opiniones de la
Comisién Nacional Bancaria y del Banco de México, emite lo siguiente:
(Publicada en el Diario Oficial de la Federacién 18 febrero 1890)

UNICO.- E1 capital m{nimo con que deber&n contar las empresas de -
Factoraje Financiero spré de $ 5'000,000,000.00 {cinco mil millones de -
pesos 00/100 M.N.) totalmente suscrito y pagado. En el caso de socleda-
des de capital variable, el capital fijo sin derechoc a retiro no podrs -
ser inferior al minimo antes sefalado.

Para lograr el monto de capitalizaclfn referido en el phrrafo ante
rior, las empresas de Factoraje Financiero podrén emitir obligaciones -
subordinadas convertibles obligatoriamente a capital hasta por S0% de -~
dicho monto, que se colocarén a un plazo de tres ailos.

El Banco de México expedird las reglas de carfcter general gue se~
fialardn los limites y condiciones de estas operaciones.

Con la‘ adici6n del capftulo 21%1-bis a la Ley General de Elrgan'hn-
ciones y Actividades Auxiliares de Crédito, en enero de 1990, se impulsa
la participacién del factoraje en el sistema financlero, propiciande el
apoyc a los flujos de efectivo de las empresas que recurran a los servi-
cios de financleamiento que otorgan esos intermediarios, para lo cual, -
ésta Secretaria, con fundamento en los artfculos 12 , 3% fraccibn IV, --
B2 fraccién I, 4S5-AR al 4S-T, 78 fracclones V y VI de la Ley General de -
Organizaciones y Actividades Auxiliares de Crédito, después de haber es-
cuchado a la Comisibn Nacional Bancaris y al Banco de México, emite re--
glas para la operacién de empresas de factoraje financiero.

En el Diaio Oficial de la Federacién, de fecha 16 de enero de 1891,
se publicaron reglas para la operacibn de empresas de factoraje financig
ro, mque complementan las disposiciones de los articulos 45-A al 45-T --
correspondientes al capftulo ITI-bis de la Ley General de Organizaciones
y Actividades Auxiliares del Crédito, las cuales constituyen un reglamen
to de la ley, que no estd expedido por el C. Presidente de la Repiblica,
sino por el Secretario de Hacliends y Crédito Plblico.
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En éstas reglas, a las que califican de bhsicas, se dan una serie
de normas relativas al capital minimo pagado de las sociedades de facto-
raje; 15 integracién del capital contable; los informes que deberén man-
dar al Banco de México, a que realicen ciertas operaciones pasivas. A los
términas y condiciones en que pueden emitir obligaciones subordinadas; -
al lkmite maximo de responsabilidades a carge de un deudor y otros aspec
tos operativos.

Preveen la posibilidad de celebrar contratos de promesa de factora
je, también se regula la administracién y cobranza de los derechos de =
crédito provenientes de los contratos de factoraje.

Estas reglas definen el re-factoraje financiero como la transmisién
con © sin responsabilidad de los derechos de crédito provenientes de los
contratos de factoraje a otras empresas de factoraje financiero.

El concepto de empresa de Factoraje Financiero es aquella que con-
viene con el cliente en adquirir derechas de crédito que ésta tenga a su
favor por un precio determinado o determinable, en moneda nacional o ex-
tranjera, independientemente de la fecha y la forma en que se pague, sien
do pousible pactar cualesquiera de las modalidades siguientes:

. Que el cliente no gquede obligado a responder por el pago de los
derechos de crédito transmitidos a la empresa de Factoraje.

2. Que el cliente quede obligado solidariamente con el deudor a -
responder del pago puntual y oportuno de los derechos de crédito transmi-
tidos a la empresa de factoraje financiero.

La administracién y cobranza de los derechos de crédito, objeto de
los contratos de Factoraje, deber§ ser realizada por la propia empresa de
Factoraje Financiero. La Secretarfa de Hacienda y Crédito Plblico, medien
te reglas de carécter general, determinard los requisitos, condiciones,
1{mites que la empresa de Factoraje deberd cumplir para que la citada ad-
ministracién y cobranza se realice por terceros " (Artfculos 45-8 de la -
Ley General de Oirganizaciones y Actividades Auxiliares del Crédito).



2.2.LA EMPRESA DE FACTORING EN MEXICO

A principios de 10s afios B0's en nuestro palis se fundaron simulté-
neamente dos empresas que se dedicaban al Factoraje con recurso:

1. Walter E. Heller de México, S.A. en la que participaron el gru-
po de Don Carlos Trouyet y Walter E. Heller Overseas Corp. de -
Chicago. (Divieién de la Empresa de Factoraje mds grande del --
mundo, Walter E. Heller Internacional Corp.)

2. Corporacién Interamericana S.A. en ‘la que participaron el gru-
po Interamericana en el afo 1967 (luis Echeverria Capo Flna'n--
ciera Colén, Jack Fleschman y pesteriormente Burton Grossman, -
Joaquin Casasus y otros.) ademis de Chase Manhattan (20%), que
al poco tiempo vendid su participacién al bells Fargo Bank.

Después de algin tiempo, Heller de México cierra sus puertas por -
la muerte del Sr. Trouyet, y se asoclan Walter E. Heller Orveseas con
el grupo Interamericana, y en el afo de 1975, pasd a ser Grupo Serfin.
También en las décadas de los setentas, este servicio fue implantado -
en México por importantes institucicnes bancarias como son: Banamex, -
Bancomer y Serfin.

Hasta 1980 sblo existian dos o tres empresas de Factoraje en el --
pafs, entre las que figuraba Factoring Serfin, como la mis antigua del
mercado.

Sin embargo, a partir de 1986 hwbo una proliferacién de estas em--
presas y en la actuaslidad el nimero de empresas en el sector se ha in-
crementado a 90.

~40-
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Estas empresas fueron autorizadas por la Secretaria de Hacienda y
Crédito Publico para operar como tales, y se establecen las normas a las
que deben sujetarse en el capftulo III bis articulos 45-A al 45-T de la
Ley General de Organizaciones y Actividades Auxiliares de Crédito, en su
reforma publicada en el Diario Oficial de le Federacién en fecha tres de
enero de 1930 y en fecha 16 de enera de 1991. Se anexan las reglas bAsi-
cas para la operacifn de Factoraje emitidas por el C. Pedro Aspe, Secreta
rio de la Secretar{a de Hacienda y Crédito Piblico.

Estas noventa empresas de Factoraje se dedicaron a promocer con mu
cha éxito, con volumentes de operacién que a nivel internacional situaban
al pais como el segundo de América, en efectuar la operacidon de Factoring
y, entre el cuarto y quinto a nivel mundial.

Con el auge habido entre 1986 y 1987, varias de las empresas mis -
importantes del mercado se empezaron a reunir con el objeto de conocerse
y hacer los primeros intentos de comprender la magnitud, la forma de ope
racién y las necesidades del mercado.

En junio de 19B8 nace la Asociacién Mexicana de Empesas de Factora-
Je Financiero, con el fin de promover su crédito financiero y ayudar a -
sus Integrantes a estudiar el mercado que las cobija. (29)

La Asociacién no permite que miembro alguno realice operaciones dig
tintas a las del propio giro. Ello asegura que las operaciones que se rea
1izan con cualquier empresa miembro, sean ejecutadas a entera satisfaccién
del cliente.

Los miembros de la Asociacién Mexicana de Empresas de Factoraje pro
vienen de Casa de Bolsa, Bancos, Grupos Financieros e Industriales, ademis
de contar con algunas empresas regionales. :

La Asociacién Mexicana de Empresas de Factoraje ha tenido mucho éxi
to, pues tiene un gran nimero de empresas asociadas a ella, tales como -
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son: Arka Factoring, Base de México, Bursafac, Citybank Corporation,
Mundial de servicios, Factoring Comermex, Factaoring Credimex, Factor -
de Capitales, Factor del Norte, Factor Finamex, Factoring Inlat, Fac-
tor Fin, Ipso Factoraje Especializedo, Impusora Mexicana de Factoraje
Leasco, Liquidez Empresarial Factorizada, Profacmex, Técnica Profesio-
nal de Inversiones, Prcfactoring Mexicana, entre otros.

El servicio de la Asociacién Mexicana de Empresas de Factoraje A.
C., garantiza la calidad del servicio.

Es importante hacer notar que las empresas de Factoraje que se re-
gulan por la Ley General de Organizaciones y Actividades Auxiliares de
Crédito no compiten con la Banca, sino que, se puede decir que son alia
dds para apoyar a las empresas, no porque la Banca no pueda apoyar a
la mediana y pequefia industria, lo que sucede es que algunas emprasas
que no califican para que se les otorgue el crédito bancarioc, ya gue -
no tienen una gran estructura financiera y por lo tanto, no pueden te-
ner acceso a grandes voldmenes de crédito, como es el caso de comercig
lizadoras, las cuales tienen desplazamientos de 40 a SO veces su capi-
tal. Los bancos, generalmente, no conceden préstamos por este mArgen -
de capital, y con el Factoring logran la conversibn de sus cuentas por
cobrar en efectivo, con lo cual, en lugar de competir con la Banca, se
convierten en sus aliados para faortalecer a las empresas y, de este mo
do, también a nuestra economia Nacional.



2 .3.EL FUNCIONAMIENTO DE LA EMPRESA DE FACTORAJE

La Empresa de Factoraje Financiero esencialmente tiene dos funcio-

nes: proporcionar servicios y proporcionar financiamiento.

Su funcidn de servicio consiste en la investigacién y cobranza de
los créditos otorgados por la empresa, bajo estricta responsabilidad.

Su funcién de financiamiento consiste en el pago por adelantado -
del importe de los créditos otorgados por la empresa bajo su absoluta
responsabilidad.

Mario Bauche Garciadiego establece que las funciones caractér{sti-
cas del Factoraje son las siguientes:

1. £l servicio mis importante del Factor es la Masuncién' del cré-
dito y los riesgos de cobranza.

2. La sigulente funcién més importante del Factor es el "descuento"
de las ventas mediante la adquisicién de las cuentas por cobrar.

3. Otro serviclo importante es el otorgamiento de "préstamos" que
tienen como garantia el inventario, es decir, el producto ya --
elaborado o la materia prima en proceso de elaboracién,

4. También otorga préstamos hipotecarios sabre activos fi jos.

Basicamente, el Factoring proporciona servicios de garanties de cre
ditos y financfa el capital de trabajo sobre la garantia de las cuen--
tas por cobrar y del inventario.

“43-
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bien, en la actualidad en nuestro pals existe una variedad -

de servicios de Factoring, pudiendo clasificarlos de la siguiente mang

ra:

1. Factoraje con Recurso.- Existen esencialmente dos formas de ope
racibn con recurso: ’

a.

En

Compra a valor presente
Consiste en la adquisicién de las cuentas por cobrar, por --
parte del Factor, a un velor determinado y en funcién al pla
zo de recuperacibn, calculando a valor presente sobre el 70%
y hasta el 95% del valor inscluto de las cuentas por cobrar;
entregando al cedente, al cobro de los créditos adquiridos,

el remanente del S% y el 30%, segln lo contratado y el impor
te realmente recuperado.

Compra con anticipos a cuenta del pago acordado

En ésta, el Factor se obliga a efectuar anticipos a cuenta -
del pago acordado, mismo que completa en la fecha en que las
cuentas por cobrar son liguidadas por los deudores (comprada
res). €l anticipo acordado fluct(ia igualmente entre el 70% y
el 95% del valor insoluto de las cuentas por cobrar, Antici-
po sobre el cual el cedente paga en forma mensual un rendi--
miento previamente acordado.

ambas figuras el cedente responde, ademis de la existencia y

legitimidad de las cuentas por cobrar, del riesgo de insolven--

cia o morosidad del comprador.



45

2. Factoraie sin Recurso.- La modalidad del Factoraje o Factoring
sin Recurso estriba esencialmente en que el Factor asume el ---
riesgo de insolvencia de las cuentas por cobrar adquiridas.

El plazo de pago y el plazo de asuncién del riesgo depende del
tipo o submodalidad del Factoraje, mismos que pueden ser:

a. Con pago al vencimiento
En esta operacién, el Factor asume el riesge completo de co-
bro, pero el pago de la cuenta par cobrar se hace en plazo -
previamente acordado, generalmente, el mismo que conjuntamen
te se asignaron el Factor y el Cedente, al Comprador. Es de-
cir, que 21 pago se efectia lndependientemente si se hace o
no el cobro de la cuenta por cobrar,

b. Con pago anticipado
Esta modalidad implica para el Factor, la obuga:lén de ant{
cipar wna parte del pago y la de liquidar la diferencia en -
la fecha de vencimiento, previamente acordada, aln cuando la
cuenta por cobrar no haya sido pagada.

En ambas modalidades el Factor inicia la operacifn como si se -
tratase de Factoraje con recurso y, a medida que va conociendo
al comprador, va asumiendo el riesgo de pago.

Las férmulas anteriores implican para el Factor un conocimiento
amplio de deudores (cnmrqdoras). de las cuentas por cobrar y del ries
go que cada una de ellas implica. No obstante, el Factor puede decli~-
nar el pago al cedente cuando el comprador se reh{isa a pagar por cau--
sas imputables al cedente, es decir, cuando la mercancia entregada --
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carezca de la calidad pactada; existan atrasos en la entrega; la canti
dad o modelos sean diferentes a los contratados.

En ambas modalidades, con recurso y sin recurso, es practica de --
los Factores en México notificar al comprador que las cuentas por co--
brar a su cargo deberdn ser pagadas al Factor en wirtud de ser éste el

legitimo propietario de las mismas. (30}

3. Factoraje de Proveedores.- Consiste en adquirir de los proveedg
res de grandes cadenas comerclales principalmente, los titulos
de crégito que emiten éstas. Los adquiere el factor sin recurse
generalmente, y paga anticipadamente el importe total del docu-
mento, menas un diferencial por la compra,

Como se ha seffalado en todas las Flguras, a excepcifn del Factora-
je de Proveedores, al momentc del cobro de la cuenta o en la fecha pre
viamente acordada, se entrega el diferencial entre el precie de compra
o el anticipo acordado (5% y hasta el 30%, segln se acuerde). En ese -
momento, la operacidn es revolvente y su limite es la lines prevismen-
te fijada al cedente v al comprador, segin se trate de Factoraje con -

recursa o sin recurse.

£l Factoring con recursoc o Factoring sin recurse san los pasicos -
en nuestrp pais. La empresa que cedid sus cuentas por cobrar puede re-
cibir efectivo por parte del Facter de mapera eguivalente a un porcen-
taje del importe de los documentos, el cual puede tepresentar mas del
90% de sus ventas considerando gue el documento incluye ordineriamente
el Impuesto al Valor Agregadc.

El cliente recibe anticipadamente parte del pago de los hienes y -
servicias vendidos y de ninguna manera es un créditoc gue lo obligue a
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su paga en una fecha determinada.

Adem&s de la disposicién inmedista de efectivo, el Factor incluye
normalmente otros lmportantes servicios (su funcién de servicio), como
lo son: el apoyo de cobranza profesional y experimentado; anlisis de
crédito de clientes nuevos; administracibn y custodia de cartera; sim-
plificando asi a su cliente sus controles y sistemas administrativos y,
en caso de Factoring puro o sin recurso, cubriendo el riesge de cuen--
tas incobrables.

4, Factoring con recurso y Depositaria.- Se define igual que Bl --
Factoring con recurso, que es la compra de la cartera de una em
presa, donde el cedente se responsablliza de la existencia y lg
gitimidad de los documentos cedidos al Factoring, pero con la -
diferencia de que en lugar de que el Factoring cobre y adminis-
tre la cartera cedida, se nombrard, por parte de la cedente, —-
uwno 0 dos depositarios de la misma y, por lo tanto, la empresa
se encargaré de hacer la gestién de la cobranza por lo que Oni-
camente le entregard al Factor una relacién de los documentos -
que venden, indicando: librador, importe del documento y nimero
en su caso, fecha de vencimiento, nombre de las personas que --
fungirén como depositarias en la relacién de documentas.

Este tipo de operaciones de Factoring quedarén sujetas a las --
disposiciones y leyes de caricter general que emita la Secreta-
ria de Hacienda y Crédito Piblico conforme a lo estipulado en -~
la Fraccién II del articulc 45 B de la Ley de Organizaciones y
Actividades Auxiliares de Crédito (31)
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S. Factoring Sindicado.- Puede ser cualquiera de los tipos de Fac-
toring antes mencionados con la caracter{stica fundamental de -
la participacién de dos o mds sociedades de Factoraje, con la -
finalidad de atender operaciones ultramillonarias, diversifican
do de esta forma el riesgo de la compra de documentos, y ademis,
podrén otorgar un erédito mucho mayor al reunirse varias empre-
sas, ya que la Ley establece que cada empresa de Factoraje debse
r& otorgar un crédito no mayor a su capital social, el cual es
de nueve mil millones de pesos, de esta manera, si se une con -
otras empresas de Factoraje, en unién, podran otorgar un crédi-
to mayor al de su capital social.

El Factoring sindicado se realizaré con 1a actuacién de una de
las sociedades participantes, como lider o coordinador {Informa
ci6n obtenida de un Organismo Auxiliar de Crédito, Empresa.de -
Factoring Internacional, S,A.)}
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3.1.05 CONTRATOS MERCANTILES

La fuente mis importante de las obligaciones mercantiles esté cons -
titufda por los contratos, en efecto, la actividad principal de los co
merciantes consiste en contratar. En relacién a la formacién de tales
contratos, se aplican las mismas reglas o normas generales de la mate-
ria civil y que forman parte del derecho general de las obligaciones.

G2)

fCuando hablamos del sustantivo mercantil partimos del concepto de
contrato acufado en Derecho Civil para el Distrito Federal, en el que-
se relaciona al contrato con el consentimiento, al decir gue una o va-
rias personas consienten en obligarse, respecto de otras u otras, a --
dar alguna cosa o prestar algin servicio®, (33)

Todos sabemos gue contrato es el acuerdo de dos o mds personas pa-
ra producir o transferir derechos y obligaciones. Ests definicifn tam-
bién se aplica a los contratos que por los sujetos , objeto, fin, naty
raleza y caracter{sticas accesorias llamamos mercantiles.

El contrato mercantil es aguel gue se produce en el ejercicio de -
una empresa mercantil, pués se caracterizan estas operaciones mercanti
les, por ser realizadas habitual y exclusivamente por un tipo especial
de sujetos que reciben el nombre de comerciantes, en los gue ‘se inclu-
yen los Bancos o Instituciones de Crédito, Organismos Auxiliares de --
Crédito, aunque también se realizan contratos mercantiles entre comer-
ciantes individuales o personas fisicas titulares de empresas.

Por ello, la realidad econbémica del contrato mercantil subsiste -
aln en aguellos ordenamientos legislativos como lo es el Italiano en -

-5 1.
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el cual ha desaparecido el Cddigo de Comercic como Codigo lndependien--
te. 5in embargo, cuentan con ordenamientos especiallzados en materia --
comercial.

El hecho de ser contratos mercantiles, contratos de empresa, explica
muchos fines econdmicos de los contratos, que la técnica del Derecho --
Mercantil ha recogido, aunque no en la medida que fuera deseable.

Por ésta razén, hay que distinguir, por un lado, el probiema técnico
jurfdico de los resquisitos legales que convierten un contrato en un --
contrato mercantil; y, del otro lado, las caracterisitcas que en la --
préctica cotidiana distinguen a los contratos mercantiles y determinan
su especial regulacién juridica.

Segdn nuestro Cédigo de Comercio, para que un contrato sea mercantil
se requiere que se realice entre comerciantes, que el objeto del contra
to sea destinado al comerclio o que se realice con el fin de realizar -
una especulacifin comercisl.

.En el segundo aspecto, loa contratos se distinguen por las notas de
rapidéz y el rigor. Raplidéz en la conclusibn exige ausencia de formalis
mos. La mayorfs de los contratos se pactan sin formalidad alguna, gene-
ralmente por carta, por telegrama o por teléfono, si es entre ausentes
ys mas comunmente, a través de' recibos electrdnico. La libertad de for-
ma es regla general. La rapidéz se reflere también a la ejecucibn del -
contrato. (34)

Las normas del Derecho Mercantil cambien, en parte, las normas del -
Derecho Comin, para adaptarse  a las exigencias de la actividad mercan-
til, sin embargo, no existe un sistema de Derecho de las obligaciones -
mercantiles diverso al sistema de las obligaciones civiles, Existe, co-
mo se ha dicho, normas relativas a algunas de ellas, las cuales, modifi
can a completan las normas del Derecho Civil sobre las obligaciopes, --



éstas Gitimas también se aplican en materia mercantil, si la materia -
no estd reglamentada de manera especial por las leyes mercantiles. (35)

Ningdn Cédigo de Comercio se ocupa de exponer, en toda su amplitud
la teoris de las obligaciones mercantiles, puesto que ello seria una -
superflua repetici6n de normas establecidas por el Cédige Civil. Sdlo
algunos preceptos en cuanto significan la creacién especial de ciertas
figuras del Derecho Mercantil, son los Gnicos que integran o deberfan
integrar la Teor{a para la Dbligacién Mercantil; ésto explica el con--
tenido del articulo 81 del Cédiga de Comercio. "Con las modificaciones
y restricciones de este Cédigo serdn aplicables a los actos mercanti--
les las disposiciones del Derecho Civil acerca de la capacidad de los
contrayentes y de las excepciones y causas que rescindan o invaliden -
los contratos®.

La forma de los contratos mercantiles es el modo de manifestarse -

el negocio en su forma exterior y pdblica.

Con base en lo anterior, encontramos contratos formales y no for--
males, los primeros son aguelleos contratos a los que expresamente la =
Ley impone para su validez, determina forma pero es importante sefialar
que esa imposicién pierde fuerza frente a los principios bisicos de --
todo contrato mercantil; la buena fe y la rapidez; asf, basta la pala-
bra oral para crear obligaciones mercantiles.

El problema surgird a nivel de procedimiento para demostrar, en --
juicio a la validez del contrato, la forma seré insustituible.

En la actualidad, para evitar decisiones impensadas por parte de -
los contratantes se debe fijar con toda exactitud el momento en que el
contrato se perfecciond por la coincidencia de la propuesta y la acep-
tacion, hacer mAs amplio y detallado el contenido del contrato y sobre
todo, hacerlo posible frente a terceros ajenos a la relaci6n bésica.
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Las formalidades se refieren a plasmar por escrito la voluntac de
cada uno de los contratantes y elevarle a escritura notarial, si asi -
"lo dispone la ley.

Algunos contratos mercantiles formales son: la hipotéca naval, con
trato de socledad, el seguro terrestre y maritimo.

"Nuestro sistema legal descansa en el principlo de que la declara-
cién unilateral no tiene fuerza vinculante, lo que une es sélo el con-
trato. De ahi la gran importancia practica gque tiere la determinacién
del momento de l1a perfeccifn del contrato, ya que, a partir de é1, los
interesados quedan vinculados juridicamente y no pueden revocar su de-
claracién". {35)

También en otros aspectos es decisivo el momento de la perfecoién
del contrato, lo es para apreciar la capacidad de las partes; para de-
terminar la ley aplicable en cuvanto al tiempe; para determinar la com-
petencia de los tribunales, para decidir cudl de los contratantes ha -
de soportar el riesgo de la pérdida de la cosa debida, etc.

La génesis del contrato atraviesa esguematicamente tres fases o -~

momentos:

1.~ La oferta o propuesta
2.- La aceptacién
3.~ Acuerdo y perfeccidn del pacta.

1.-La oferta o propuesta
Es una declaracién de voluntad unilateral y ya sabemos que lo -
caracter{stico de nuestro sistema es que la propuesta del con--
no vincula por si misma al que la hace sino precisamente cuando



deja de ser propuesta para convertirse en consentimiento, es --
decir, cuancgo es aceptaca. Y asi como el destinatario de la --
propuesta no tiene obligacidn de contestar ni para aceptarla ni
para rechazarla. {37}

Asi{ también el autor de la propuesta no tiene obligacidn de con
testar ni para aceptarla ni para rechazarla.

Asf también el autor de la propuesta puede revocarla antes de -
ser aceptada. De esta suerte, la voluntad de contratar para ser
vinculante debe persistir hasta el momento en gque el contrato -
se perfecciona. 5i antes de llegar ese momento, el proponente -
fallece, la propuesta no vincula al heredero. Es excepcién a la
regla de la no obligatoriedad de la promesa antes de ser acep--
tada en caso de que la propuesta se haga en firme y siempre que
sea acompafiada de un plazo contiene una renuncia implicita, el
derecho de revocacién mientras el plazo expire. (3g)

El contrato mercantil se perfecciona cuando la propuesta de una
parte y la aceptacitn de la otra coinciden y armonizan entre si.

Los requisitos de esta propuesta son: (39)
1.1. Debe contener todos los elementos esenciales del contrato -
al que va dirigida o al menos los criterios para su deter-

minacidn.

1.2. Debe existir el dato del precio y el objeto, si la propues
ta no es completa, no es propuesta.

1.3. Debe ser dirigida a la conclusién del contrato, por ello -
no son propuestas verdaderas en las que no hay intencién -
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de cbligarse, tal es el caso de las declaraciones privadas
de contenido juridico (para juego, para fines de ensefianza
o diversién) o el de la oferta acompafiada de la cléusula -
sin compromiso o saluvo variacifn de precios, o el de pedi-
dos meramente informativos, por los cuales se solicitan -
noticiss de mercancias disponibles y de precios.

1.4. La oferta ha de ser dirigida a alguien, es decir, a alguna
persona, sea determinada o indeterminada.

La cuestién en cada caso concreto estb en decidir cuando -
existe una verdadera oferta y cuando una simple invitacién
al plblico para que alguien formule sus ofertas.

Para que la oferta al piblico se considere verdadera ofer-
ta de contrato que vincula desde el momento en que se pro-
duzca la aceptacién de alguien, es preciso que contenga -
todos los elementos esenciales del contrato. Por su cardc-
ter incompleto ya hemos dicho que no son ofertas el envio
de precios, los anuncios de la prensa ofreciendo mercanci-
as.

1.5. Duracién, la propuesta ha de ser mantenida viva por alguh
tiempo. Esta duracién no puede ser indefinida, en el comer
cio suele ser breve porque los motivos que determinaron la
propuesta cambian constantemente a medida de las obligacio
nes del mercado.

2.- La_aceptacién

Es la declaracidn dirigida al proponente de querer concluir el
contrato como ha sido propuesto. (40)
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3,- La perfeccidn del contrato

La coincidencia entre la propuesta y la aceptacién del contra-
to no basta con las dos declaraciones de voluntades se entre--
crucen, es preciso que armonicen entre si, que se complementen
de suerte que, aln teniendo un deseo diverso (el comprador, -
comprar; el vendedor, vender; el prestatario, recibir el dine-
ro; el prestador, entregarlos) la realizacidén de ese deseg per,
mita al otro contratante satisfacer el suyo (el comprador com-
pra porque el vendedor vende) de donde se sigue en ambos con--
tratantes coinciden con la misma finalidad.

La conclusibn del contrato propuesto, al querer la misma cosa
su voluntad tiene el misme contenido. El consentimiento es lo
que da el ser al contrato y el consentimiento se forma o se -
manifiesta por el concurso de la oferta y de la aceptacién so-
bre la cosa y la causa que ha de constituir el contrato. (41)

INTERPRETACION DE LOS CONTRATOS MERCANTILES

La interpretacién del contrato ha de proceder logicamente a la -~-
aplicacibn del Derecho objetivo, supuesto que éste tiene casi siempre
caricter supletorio de la voluntad expresada en el contrato, por eso,’
el artfcule 78 del Cédigo de Comercio establece las reglas para la in-
terpretacién y ejecucién de las contratos, precede a las disposiciones
legales supletorias en materia mercantil.

Como no existe una divisién entre la fuente de la obligacibn mer--
cantil y la fuente de la obligaci6n civil, m&s aln, en opinién de Cer-
vantes Ahumada, el Derecho de los contratos de comercio debe conside--
rarse tna mera parte complementaria del correspondiente en el Derecho



58

Civil, ésto es, continda el autor "desde la éptica mercantilista, el -
Oerecho Civil debe considerarse como teldn de fondo" sobre el cual re-
saltarén algunas caracteristicas o circunstancias accidentales, que -
darfn nombre precisamente a los contratos mercantiles. £1 mundo obliga
cional de los contratos mercantiles es aquél de los civiles, y dejarén
de ser civiles cuando la Ley los califique como mercantiles. (42)

Por tal razon, en el campo mercantil debemos recurrir a las normas
del Derecho Civil a ellas remiten los artficulos 2, B1 y 1051 del Cadi-
go de Comerclo, para una mejor interpretaci6n de los contratos mercan-
tiles. {43)

Para peder distingulr los contratos mercantiles debemos seguir los
siguientes criterios: (44)

1.- Que son mercentiles los contratos regulados por el Cadigo dé -
Comercio y no por el Cédigo Civil.

2.- Oue son contratos mercantiles los que una o més partes tienen
legalmente el cardcter de comerciantes.

3.- fue son contratos mercantiles los que dan lugar a procedimien-
tos judicialmente, supuestamente, mis &giles que las contratos
civiles, aunque actualmente es demasiado el cimulo de expe---
dientes de juicios en el Tribunal Superior de Justicia del --
Oistrito Federal que no podemos confirmar que en el Distrito -
Federal sean &giles este tipo de procedimientos mercantiles.

4.- Que son marcantiles los contratos en que, por su objeto, acusa
mas claramente su finalidad econbmica.
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S.= {lue son contratos mercantiles los contratos en que las partes

que intervienen realizan actas de comercio.

Para poder callficar de mercantiles a algunas actos podemos basar-
nos en las siguientes reglas: (45)

A.

8,

c.

Par los sujetos que intervienen en ellos lo serd el efectuado
por comerciantes en ejerciclio de su actlvidad profesional ¢ -~
bangueros, a menos de que se trate de un contrato de naturale-~
za estrictamente civil (por la persona que lo ejercita).

Por el objeto, si aguello a la que se obligas el deudor es algu
na caosa mercantil como los buques o los titulos de crédito o ~
si la operacibn se documenta en esta clase de titulos de crégi
to.

Por 13 finalidad del acto, si ésta consiste en una interparsi-
cibn en el campo de las mercancias o servicies, el sujsto cuya
empresa es intermediaria entre el gus produce y el que consume
es 21 tipico comerciente {se persiga un lucro).

TERMINGS

En el cumplimiento de las obligaciones mercantiles, el término es
un elemento bisico, sobre tode cuando las partes han considerado Otil
la prastacidén. Cuando &sta se cumpla en un determinads término, en la
actividad del comercio se impone una rapidez en la ejecucitn de las -
obligaciones, de ah{ que los términos dilatorios de la ejecucidn, acep
table en el Derecho Civil, no son compatibles con la seleridad escru--
pulosa consideraci6n del tiempo, propias de la contratacién moderma en
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el Derecho Mercantil. Por eso, la significacién del término asignado a
una obligacién es diversa en el Derecho Civil, es accesorio a la volun
tad y puede imponerse o no por el contratante.

En el Derecho Mercantil, la observacién del término se exige con -
mis rigor a causa del alto valor que concede al tiempo para liguidar -
répidamente el contrato.

Por eso existe aqui una diferencia entre el Derecho Civil, porque
en éste si se le puede conceder un plazo de gracia y en el Derecho fMer
cantil de ninguna manera se conceden términos de gracia o cortesia y,
en todos los computos de dias, meses y afos, se entenderén las dias de
24 horas, los meses segin estén designados en el calendarioc y los affos
de 365 dias, articulo 84 del Cédigo de Comercio.

Es una norma que garantiza la rapidez y seguridad de las relaclio--
nes mercantiles, puesto que el comercio no permite, como dijimos, la -
dilacién en el cumplimiento de las obligaciones.

En el arficulo B3 del C4digo de Comercio se establece que"las obli
gaciones gue no tuvieren término prefijado por las partes o por las -
disposiciones de este Cédigo, serén exigibles diez dias después de con
traidas, si sblo produjesen accidn oridnaria y al dia inmediato si lle
vasen aparejada ejecucibn ", '

LUGAR DE PAGO

Respecto al lugar de pago, el artfculo BE del Cédigo de Comercio esta-
blece que"las obligaciones mercantiles habrén de cumplimentarse en el
lugar determinado en el contrato, en caso contrario, en aquel que segin
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la naturaleza del negocio o la intencién de las partes deba considerar
adecuado al efecto, por consentimiento de aquellas o por arbitrio ju--
diclals

Si en el contrato no se determina con precisidn la especie y cali-
dad de las mercancias que han de entregarse, al deudor no podra exigir °
sele otra cosa que la entrega de mercancias de especie y calidad media
aln cuando el obligado, al hacer la entrega, tenga mercancias de mejor
calidad, dice el articulo B7 del Chdigo de Comercio.

El incumplimiento de las obligaciones mercantiles encuantra su re-
glamentacién en las disposiciones del Derecho Comin.

En el Cédigo de Comercio se establece que en Mel contrato mercan--
til en que se fijare pena de indemnizacién contra el que no lo cumplie
re, 1la parte perjudicada podréd exigir el cumplimiento del contrato o la
pena prescrita, pero utilizando una de estas dos acciones, quedaréd ex-
tinguida la otra". (artfculo 88 del Cédigo de Comercio)

ONEROSIOAD

Es normal gue 1a actividad mercantil como actividad econbmica se -
ejercite profesionalmente, es decir, aquel gque lo desarrolla lo hace -
con el fin de obtener una ganancia. Por ésto, la regla en las relacio-
nes jurfdico mercantiles es gue todo acto tienda a realizar ese fin, -
Por lo tanto, existe en materia mercantil una presuncidn de onerosidad
aunque si blen los contratos mercentiles especificamente son siem--
pre onerosos.
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CLASIFICACION DE LOS CONTRATOS MERCANTILES (46)

1.- Contratos nominados e inominados

Los primeros 1lamados también tipicos son los regualdos expre-
samente en el Derecho Comin. E1 Cédigo de Comercio regula en--
tre otros, comisién, depdsito, préstamo, permuta, compraventa,

Contratos atfpicos o inominades son aquelles gue teniendo o no
un nombre especifico carecen de reglamentéclén expresa dentro
de la Ley. €jemplo: el suministro, agencia comercial, conce--
sién, etc.

Una y otra clase de contratos ya descritos pueden dividirse en
esta forma: )

a. Contratos bilaterales o unilaterales.- segin se hagan nacer
obligaclones recfprocas para las partes o sdlo para una de
ellas.

b. Contratos onerosos o gratuitos.- en los primeros se estipu-
lan provechos y gravimenes reciprocos; en los gratuitos, el
provecho es sblo para una de las partes.

Los contratos onerosos se subdividen en conmutativos y alea
torios. En los contratos conmutativos, las prestaciones que
se deben las partes son ciertas desde el momento mismo en -
que el contrato se perfecciona, en cembio, en los contratos
aleatorios, dependen de un acontecimiento futuro e incierto
que las partes, una v otra, o las dos, obtengan ganancias o
sufran pérdidas.



63

c. Contratos de adhesion.- en los que una de las partes fija
cladsulas y una o mis partes no hacen sino aceptar dichas -
condiciones, adhiriéndose as{ al contrato.

Existe otra clasificacién valiosa, scbre todo para nuestro interés
basada en la finalidad econémica que los contratos lieven consigo:

1.~ Contratos de colabaracién asociativa, como el de la sociedad.
2.- Contratos de colaboracién simple, como la comisién.

3.- Contratos de cambio, en los aque se transmiten bienes o servi--
cios, come el transporte

4,- Contratos de garantfa, como es el contrato de prenda.
S.- Contratos de cobertura de riesgos, como es el de sequro.
6.- Contrates de concesién de crédito, coms lo es el préstama.

7.- Contratos mixtos o atipicos, que la doctrina y la jurispruden-
cia se ven forzadas a construir para resolver problemas concrg
tos que cada dia se generan, mediante la aplicacifn de la ana-
logia, como el contrato de Leasing, que en México se traduce -
como Arrendamiento Financiero, o por integracién, como el de -
cajes de seguridad.

Carlos Davalos Mejia nos dice: "que las operaciones de Crédito son
técnicamente contratos, y es en esta figura donde debe buscarse y encon
trarse su perfeccionamieno esencial; la denominacidn “operacién® debe -
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considerarse como medic de identificacién de los contratos mercantiles
que se regulan en la Ley General de T{tulos y Operaciones de Crédito o
en sus leyes complementarias™. (47)

Cerventes Ahumada clasifica los contratos mercantiles de acuerdo a
su objetivo: (48 )

1.- Cambio (compraventa, permuta, transporte}

2,- Colaboracién {comisién, representacién}

3.- Guarda y custodia (depdsito, cajas de seguridad)
4.- Previsién (seguro)

5.- Garantia {fianza, hipoteca)

o

- De Crédito {la cuenta corriente, la apretura de crédita, las -
cartas de crédito, de Fideicomiso, etc., y en general, los -~
contratos que estén regulados por la Ley General de Titulos y
Operaciones de Cré&dito y algunas otras que, genéricamente, la
practica ha optado por denominar simplemente operaciones de -
crédito).

Existe otra clasificacién de los contratos de crédito segin la per
sana que los realice. {49)

De acuerdo con las caracteristicas que presenta el contrato de cré
dito en el Derecha Mexiceno, son dos grupps en que pueden dividirse:
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1.- Contratos de Crédito Privados.- en cuyo perfeccionamiento pueden -
participar cuslquier persona, sin otro limite que no estar disminui
do legalmente de su capacidad para ejercer el comercic. Ejemplo: -
Apertura de Crédito, Cuenta Corriente, Carta de Crédito.

2.- Contratos de Crédito Bancarios.- en cuyo perfeccionamlento, cual-~
quiera que sea el lugar o rol que adopte, es necesaris a Fortori -
Legis, la participaci6n de una Institucién de Crédito o de una Orga
nizaci6n Auxiliar de Crédito. Ejemplo: Depésito, Crédito, Apertura
de Crédito Bancario, Descuento, Créditos Refaccionarios o Avio, Cré
dito Documentado.

3.- Fideicomiso y Contratos de Crédito Especiales, Fideicomiso, Fidelco
miso Pdblico, Depdsito en Almacenes Generales Reporto.



3 ,2.CONTRATOS DE CREDITO

Una vez que hemas definido y clasificado los contratos mercantiles
pasaremos a definir los contratos de crédito y mencionaremos algunos -
contratos de crédito que sean semejantes al contrato de Factoraje Finan
ciera, siendo este contrato también un contrato mercantil y de crédito,
ajustado a satisfacer las necesidades econbmicas de nuestra actualidad.

Crédito

La palabra crédito deriva del latin "credere", significa confisnza,
&sta es la acepcifn etimolégica, en el lenguaje corriente tiene normal-
mente también ese sentido. As§, para expresar que una persona nos mere-
ce confianza decimos que nos merece crédito. £n sentido juridico o, més
precisamente, de operacién de crédito, empleamos el vocablo en su acep-
cibn técnica. Nos gueremos referir entonces a aguel negocio juridica, -
por virtud del cusl el acreedor (acreditante) transmite un valor econé-
mico al deudor (acreditado) y éste se obliga a reintegrarlo en el tér--
mino estipulado.fA la prestacién presente del acreditante debe correspon
der la contrapartida prestacién futura del acreditado (sg).

El Doctor Raymond P. Kent, profesor de la Universidad de Notre Da-
me (51), nos dice que el crédito puede ser definido como: "el derecho a
recibir pago o la obligacién de hacer paga. £n una transaccién crediti-
cia, el "derecho a recibir paga", y "la obligacién de hacer pago" se --
origina al mismo tiempo; en efecto, las dos frases simplemente descritas
la transaccién desde dos puntos de vista: del acreedor y del deudor, el
acreedor obtiene un "derecho de recibir pago" de los bienes que &1 d4,
y el deudor incurre en la "obligacién de hacer page" al obtener los big

nes®.
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Joaquin Rodriguez nos dice que la operacién de crédito se caracte-
riza por implicar una "transmisidn actual de la propiedad del dinero o
de titulos de crédito, por el acreedor, para que la contrapartida se -~
realice tiempo después por el deudar®.

Indica que cualquiera que sea la operacién de crédito que conside-
remos encontraremos en ella indefectiblemente, los rasgos mencionados:
plazo, confianza en la capacidad de contratacién y transmisién actual -
del dominio a cambio de una contraprestacién diferida. (52)

Messinea, citando a Simonetto, nos dice que”se llaman operaciones
de crédito aguellos contratos por efecto de los cuales, una parte concg
de a la otra la propiedad de una suma de dinero (o en ciertas operacio-
nes a largo término, de cosas fungibles, convertibles en dinero) o eje-
cuta prestaciones, en favor de la contraparte, que indirectamente impli
can un desembolso de dinero, por un determinado tiempo, con obligacién
de restitucion{o respectivamente de reembolso) del equivalente a térmi-
no diferido, a cargo de la otra parte, y siempre contra compensacidn®.
(s3)

Contratos de Crédito

Se involucra la confianza de una de las partes, en que la otra, -
entregard una cantidad de dinero, un bien o simple hacer, Por otra parte,
queremos puntualizar que al hacer referencia a las operaciones de crédi
to, técnicamente nos estamos refiriendo a los contratos mercantiles,

64 )

De lo anterior, puedo definir al contrato de crédito como aguel
contrato en que cuando menos una de las partes transmite a la otra un -
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valor econfmico con el aplazamiento de la contraprestacién correspon---
diente. Existen dos partes en estos contratos de crédito llamados "Acre
ditante" y "Acreditado™. Se definen también como aquellos contratos, -
por virtud de los cuales el acreedor (acreditante) transmite un valor -
econémica al deudor (acreditado) y éste se obliga a su vez a reintegrar
, en el término estipulade; a la prestacién presente del acreditante de
be corresponder la contrapartida, prestacién futura del acreditado.

Mencionaré s6lo algunos ejemplos de contratos de crédito gue exis-
ten y que son los mis tipicos que se establecen en la Ley General de Ti-
tulos y Operaciones de Crédito:

1.~ EL Descuento de Crédito en Libros

2.- De la Apertura de Crédito

3.- De la Cuenta Corriente

4.~ De las Cartas de Crédite

5.- Del Crédito Confirmado

6.~ De los Créditos de Habilitacién o Avio y de los refaccionarios

7.- De la Prenda ‘

8.- Del Fideicomiso

El Contrato de Factoraje y el Descuentg de Crédito en Libros

El Descuento de Crédito en Llbros implica otorgar una suma de dine
ro al acreedor en una relacién juridica, antes de qus se haga exigible

su crédito en contra del deudor. (sg5)
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La Banca, dentro de sus operaciones activas, hace préstamos de di-
nero mediante la ejecucién del contrato de descuento. La Banca, antici-
pa al cliente el importe de un crédito frente a un tercero, no vencido
todavia mediante la cesién que se le hace del crédito mismo y recibe la
diferencia de la operacién.

Felipe Scardino hace valer gue el concepto de anticipacién tiene -
diversas acepciones, entre las cuales, una implica el préstamo de una -
suma de dinero antes de la exigibilidad de su adeudo. (56)

Vazquez del Mercado Oscar define el Descuento de Crédito en libros
como a'un contrato por medic del cual, la Institucién Bancaria d4 al -
cliente anticipadamente una suma de dinero que importa un crédito que -
éste tiene contra un tercero y ain no se hace exigible, previa deduc---
cifn de los intereses por el tiempo entre la fecha de la entrega del di
nero y aguella en que se puede exigir al tercero el pagu:' (s7)

Quien otorga el anticipo se llama Descontador y quien lo recibe, -
Descontatario. Se llama suma a descontarse o cantidad descontarse aque-
1la de la cual el Descontatario es acreedor a futuro; y, suma o canti--
dad descontada a aquella que el Descontador anticipa. La Diferencia en-
tre ambas y que corresponde 3l Descontador como una compensacién por la
operacién, toma el nombre de Descuento.

Luigi Lordi nos dice que’el precio del Descuento es la suma gque la
Banca retiene, deduciéndola del valor nominal del Crédito, es la corres
pondencia por el uso anticipado de dinero que la Banca pone a disposi--
cién del cliente, el cual, con el descuento, realiza hoy aguello que -
podria realizar sblo al crédito cedido.” (5g)

Joaquin Rodriguez Rodriguez nos dice gueel Descuento de Crédito -
en Libros es un contrato de Apertura de Crédito en efectivo que el ---
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acreditante se restituye del crédito que concedid, mediante el cobro de
los derechos de crédito que le ceda el acreditada garantizados con le--
tras de cambio giradas por éste a favor de agquel y a cargo de los deudo
res de los créditos cedidos."{sg)

La particularidéd de mayor relieve del Descuento de Crédito en Li-
bros consiste en que funciona directamente con base en la contabilidad
del Descontatario, sin que medie en la figura juridica, para los efec--
tos mismos del Descuento, titule alguno de crédito. Ya que si éstos se
emiten y se entregan a la Institucibn Descontadora (Articulo 288 Frac-
cién IV de la Ley General de Titulos y Operaciones de Crédito) es en --
prevencién de que, llegadn el vencimiento del crédito descontado, el =~
deudor del comerciante Descontatario, no pague entonces la Institucién
Bancaria pueda ejercitar sus acciones ejecutivas por medio del tftulo -
de crédito, bien sea en forma directa contra el aceptante, si el titulo
fue aceptado con anterioridad o en accién cambiaria de regreso contra -
el girador, pues debe tenerse en cuenta que las letras que el comercian-
te gire a cargo de su cliente deudor, no necesitan ser aceptadas de an-
temano por dicho cliente.

De acuerdo con el Articulo 288 de la Ley General de Titulos y Ope-
raciones de Crédito, el Descuento de Crédito en Libros se hace de la si-
guiente manera, en la inteligencia que este contrato solamente puede ce-
iebrarlo las Instituciones de Crédito (Articulo 290 de la Ley General de
Titulos y Operaciones de Crédito).

Los comerciantes tienen obligacitn de llevar determinadas libros en los
que van haciendo regularmente las anotaclones de sus operaclones. Cuan-
do en los libros aparece -la constancia de un crédite a favor del comer-
ciante, aunque no estén amparados por letras de cambio, pueden ser obje
to de Descuento; para ello, el Descontatario habri de entregar al Des--
contador letras de cambio, giradas a la orden de éste, para ser acepta-
das por el deudor en los términos convenidos para cada crédito.
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Ltas letras las conserva el Descontatario, normalmente para efec--
tos de garantia pero 1a letra, ser presentada para su aceptacién o pa-
go en el caso de que el Descontatario lo faculte expresamente y no en--
tregue al Descontador el imparte de los créditos vencidos.

El reconocimiento par escrito del deudor es indispensable para ce-
lebrar el contrato, el cual debe canstar por escrito, de no ser asf, no
producird efecto la cesién del crédito.

El contrato de Descuento de Crédito en Libros es un contrato real, pues
to que es indispensable la entrega de t{tulos.

El deber del banco deriva no del hecho de haber anticipado al clien
te en razén de los créditos en libros, sino porque el banco es el tene-
dor del dosumento que le cede el propio cliente, y con el cuél, el ban-
co puede, cobréndolo, recuperar lo anticipado. El requerimiento al deu-
dor es una carga del Banco, a efecto de gque el cliente le devuelva el -
anticipo si aquel no cumple, es decir, el Banco sdlo puede reclamar la
Jevolucién del anticipo por el Descuento después de haber fracasado en
su intento de hacer efectivo el documento en contra del deudor.

Si la letra de cambio se paga, la operacién concluye; en caso con-
trario, el Banco no queda obligado ) intentar judicial, aungue puede ha-
cerlo cargando al cliente los gastos.

S= entiende que al efectuarse el Descuentn, el Banco adquiere la’-
titularidad del crédito que da origen al Descuento. Por ello, en el --
articulo 289 se establece, que'el Descontatario serd considerado, para
todos los efectos de Ley como Mandataric del Descontador, en cuanto se
refiere al cobro de los créditos en materia del contratol

La emisidn de las letras giradas por parte del Desontatario no --
afectard su capacidad d2 crédito ya gue, al no ser obligado directo, no
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tiene obligacitn de registrarlas como pasivo exigible en su contabili--
dad, punto que, comparado con los activos, s muy importante para anali
zar en qué medida puede ser sujeto de crédito.

El comerciante Descontatario entrega los créditos en la forma que
prevee la Ley, y recibe el importe de la operacibn por parte de la Ins-
titucién. Al llegar el vencimiento de los créditos descontados, se hace
el cobro de los mismos, blen sea directamente por la Institucidn que -~
Descontf, o bien, por el propio comerciante, segin se haya convenido, -
sblo que éste Ultimo caso, el Descontatario deberd trasladar total e in-
mediatamente a la Institucidn Descontadora, las cantidades que cobre.
(s0)

La operacién de Descuento de Crédito en Libros mantiene con la fi-
gura jurfdica del Factaoring o Factoraje puntos de similitud muy intere-
santes, aunque también existen diferencias fundamentales que los sepa--
ran totalmente.

Tanto el Descuento de Crédito en Libros como el Factoring pueden -
ser utilizados por el comerciante para obtener recursos con base en cré
ditos que conceda este comerciante con motivo de las ventas gue realiza.
Para ambas figuras juridicas, su objetivo comin es hacer liguidas sus -
cuentas por cobrar, registrada‘s en el rubro activo circulante.

En el Descuento de Crédito en Libros, el comerciante asienta los -
créditos en sus libros y los presenta a una institucién de Crédito para
efectos del Descuento, en el caso del Factoring o Fectoraje, el comer--
ciante presentard al Factorante las facturas gue emitié al amparo de --
sus ventas y en donde estén consignados los términos del crédito, con el
objeto de cederle los derechos que dé ellas se desprenden y poder obte-
ner el financiamiento.
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En Descuento de Crédito en Libros, el deudor deberd manifestar por
escrito su conformidad con la existencia del crédito {Articulo 288 Frag
ci6n II de la Ley General de T{tulos y Operaciones de Crédita) mientras
que el Descontatario, por su parte, se hard recponsable ante la Instity
cién Descontadora, que el deudor cumplird con el pago del crédito a su -
vencimiento o, en su defecto, 8l procederd a efectuar la liguidacibn -«
correspondiente, para lo cual emitird letras giradas a su orden y a car-
Qo del deudor, sin que se requiera que &stas sean presentadas a su acep-
tacibn o pago por parte del girado, ya que s6lo constituirdn un instru--
mento que permitiré a la Institucién, llegado el caso, a tener accibn ~-
cambiaria en via de regresc.

En el artfculo 45 G de la Ley General de Orgenizaciones y Activida
des Auxiliares de Crédito, si se exige los clientes de la empresa de -~
Factoring que solicitan su financiamiento, suscriban a la orden de la em-
presa de Factoraje pagarés por el importe total de las obligaciones asu-
midas por ellos, haciéndose constar en dichos titulos de crédito su pro-
cedencia, de manera que quedan suficientemente identificados. Estos paga~
rés deberdn ser no negociables, en los términos del articulo 25 de la -
Ley General de Titulas y Operaciones de Crédito. La suscripcién y entre-
ga de dichos pagarés no se considerard como pago o dacién en pago de las
obligacionas que se documenten.

En el caso del Factoring Pure y sin Recurso, el comerciante respon
de Gnicamente, como ya se ha seflalado, a la vigencia y legitimidad del -
crédito, toca al Factoring asegurarse de que el deudor sea una persons -
solvente y responsable en el cumplimiento de sus obligaciones, de tal -
suverte que, al aceptar las facturas del comerciante, &ste Gltimo se 1i--
bera de toda responsabilidad en cuanto a la recuperacién del financia--
miento,
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De esta manera, el comerciante gozard de una completa tranguilidad,
sabedor de que el Factoring ' no actuard en su contra en el caso de in--
cumplimiento del deudor. En consecuencia, el Factoring se ha convertido
en una figura juridica de gran atractivo para el comerciante, tanto por
el financiamiento de sus créditos como por los demds servicios de inves-
tigacién de sus deudn'res y otros servicios que también otprga el Facto-
ring.

Otro elemento indispensable entre estas dos figuras es que en am--
bas, sus créditeos son recibidos en prenda puesto que constituyen la ga-
rantia primaria de estos créditos.

En cuanto a la cesién de los documentos mercantiles, es plena en -
el Factoraje, puesto que el Factor asume el riesgo por el no pago en el
Factoring Puro o sin recurso, conserva las facturas en su poder, hace el
cobro de las mismas, y en ellas se estampa un sello conteniendo la ce--
si6n de los derechos. Sin embargo, el Descontatario no podra considerar-
se comp mandatario del Factor para los efectos del cobro, poque éste lo
hace el Factoring.

Ambas operaciones crediticias requieren, como la fraccidn I del ar-
ticulo 288 de nuestra Ley de Titulos, que los créditos sean exigibles a
término fijo y, en cuanto a que los deudores del Descontarario manifies-
ten por escrito su conformidad con la existencia de crédito, no existe
este requisito en el Factoraje.

€l requisito gse se establece en el articulo 288 fraccién III de -
la Ley General de Titulos y Operaciones de Crédito es comin pars el Fac-
toraje y el Descuento de-Crédito en Libros, pargue el contrato se hace
por escrito y las relaciocnes gue expriesan los créditos descontados son
anexos al misma.
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También la inspeccién a los libros del Descontatario es un derecho
ilimitado para anbas fiquras por parte del Descontador al Descontado y
del Factoring al Cedente.

No se puede dejar de mencionar otra importante diferencia: el Des-
cuento de Créditos en los libros es una operacién de crédito jue sélo -
la paeden efectuar las Instituciones de Crédito (articulo 290 de la Ley
General de Titulos y Operaciones de Crédito), en cambio, en el Facto--
ring o Factoraje, la concesién es mas amplia ya que, como ha sucedido
en otros paises como los Estades Unidos de América y en nuestro pals, -
ésta operacién de crédito es efectuada por Sociedades Anédnimas, ya sean
Instituciones de Crédito u Organismos Auxiliares de Crédito, siempre y
cuando, rednan todos los reqiisitos que marca la Ley General de Organi-
zaciones y Actividades Auxiliares de Crédito, para actuar como empresa
de Factorajz Financiere.

La figura juridica gue tiene mas similitud al contrato de Factor--
iny, como puedo wvisualizar con todo lo anterior, es el Descuento de
Crédito en Libros, ya que en sus inicios de la figura de Factoring en -
México se llevaba a cabo coma el contrato de Descuanto de Crédito en Li-
bros gue, en su tiempa, cubrié las necesidades raqueridas de la econo--
mia y, conforme va evolucionando nuestra economia, surgen mayores nece-
sidades financieras, por le gue la figura juridica del Descuento de Cré-
ditos en Libros viene a ser sustitufda en nuestro tiempo, por la figura
juridica del contrato de Factoring o, mejor dicho, resulta una mejor --
opcidn para obtener financiamiento, sin dejar de existir la figura juri-
dica del Descuento de Erédito en Libros, en nuestra legislacién mercan-
til.

El contrato de Factoring es una figura relativamente nueva en nues-
tra legislacién Bancaria. Decimos relativamente porque aunque no estaba
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legislada, s{ existia en la préctica mercantil como un contrato atipi-
co o inonimado, desde los afios setentas aproximadamente y, es a partir
del mes de enero del aflo de 1990 que se legisla en la Ley General de --
Organizaciones y Actividades Auxiliares de Crédito. Por tal razén, no
tiene una formalidad propia ni tradicién juridica y. en la actualidad,
los contratos de Factoring se efectan mediante la figura juridics del
"Contrato de Cesién de Derechos" y, para confirmar lo anterlor, pondré
a continuacién un ejemplo de las formas de contratos que se reallzan --
como contratos de Factoraje (Ver Apéndice Unico, Anexc "A").

Todas las empresas de Factoraje Financiero realizan sus contratos -
de Factoraje mediante esta forma de Contrato de "Cesién de Derechos" -
pués hasta la fecha no se ha eslaborado un contrato de Factoraje con --
una formalidad propia.

Entonces, puedo afirmar que en México, la operacién de compra-vénta
de las cuentas por cobrar (Factoring) se realiza a través de la figura
juridica de la Cesién de Derechos. Siendo ésta, un acto (contrato) en --
virtud del cual el empresaric (cedente) transmite los derechos que tie-
ne a cargo de sus compradores, a una empresa especializada denominada -
Empresa de Factoring (Cesionaria).

Al contrato de Cesi6n (realizado por el Factorante y Factorado) se
anexar4 toda la documentaci6n comprobatoria de la existencia y legitimi
dad de las cuentas por :oprar: ésto es, facturas, contrarecibos, notas de
remision, de embarque, etc., de compradores previamente acordados.

En consecuencia, para poder estudisr las bases de éste contrato, --
sus caracteristicas esenciales, debemos partir del "Contrato de Cesién
de Derechos", el cudl, analizaré en el siguiente inciso de este mismo -
capitulo.
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343,CONCEPTO DEL CONTRATO DE FACTORING

Mario Bauche Garciadiego define al contrato de Factoraje como si--
gue: "Un contrato por virtud del cual, previa deduccién de una reserva,
el Factor anticipa al cliente el importe de créditos netos contra ter--
ceros, no vencidos, mediante la cesién de darechos de crédito respecti-
vos, asumiendo el Factor los riesgos de que no sean pagados por insol--
vencia de los deudores y encargindose también del cobro de esos crédit-
tos; pudiendo asfmismo, hacer anticipos sobre mercancias al cliente que
quedaran garantizadas prendariamente con la materia prima y los produc-
tos elaborados del acreditado; y, =n todo caso, tneniendo darecha el --
Factor al cobro de intereses sobre los anticipos de numerario y a una -
comisidn por sus servicios". (51)

Conforme a lo dispuesto por la Ley General de Organizacifnes y Ac-
tividades Auxiliares de Crédito (primer inciso del articulo 45 A Capi--
tulo III Bis), "se entiende como contratoc d2 Factoraje Financiero ague-
1la actividad en la que mediante contrato gue celebre la empresa de Fac
toraje Finanziero con sus clientes, personas morales o personas fisicas
que realicen actividad2»s empresariales, la primera adquiera de los se--
gundos, derechas de crédito relacionados a proveduris de bienes, de ser
vicios o de ambos recursos provenientes de las operaciones pasivas a -
que se refiere este artfculo".

El art{culo de la mencionada Ley también nos define al contrato de
Factoraje como sigue: "Por virtud del contrato de Factoraje, la empresa
de Factoraje Financiero convienen con el cliente en adquirir derechos
de crédito que éste tenga en su favor por un precio determinado o deter
minable, en moneda nacional o =xtranjera, independientemente de la -~-
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fecha y la forma en gue se pague, siendo posible pactar:

1.- Que el cliente no quede cbligado a responder por el pago d2 --
los derechos de crédito transmitidos 2 la empresa de Factora--
jer o

2.~ Que el cliente quede abligado solidariamente con el deudor, a
responder del pago puntual y oportuno de los derechos de cré--
dito transmitidos a la empresa de Factoraje Financiero",

£n la actualidad, el contrato de Factoraje Financiero es una figu-
ra juridica que se legisld a partir del mes de enera de 1990 en la Ley
antes mencionada, es por eso que no tlene una forma tiplca propia para
poder realizarse, pués todas las empresas de Factoraje Financiero efec-
than sus contratos de Factoraje mediante la forma de contratos de PCe--
si6n de Derechos".

Mario Bauche Garciadieg> manifiesta gue los elementos que integras
este negocio juridico (contrato de Factoraje}, puede decirse que se tra
ta de: "Cesidn Onerosa de Derechos Netos de Crédito a cargo de Terceros;
en que el Cesionario anticipa al Cedente el importe de los créditos, me-
nos una comisi6n estipulada y, el Cedente, garantiza la existencia y la
legitimidad de tales créditos, pero no la solvencia de los deudores; --
pudiéndose complementar con av;ticlpus sobre mercancias en una apertura
de crédito en cuenta corriente con garantia prendaria sobre la materia
prima y los productos elaborados ". (62)

Haremos un peguefio estudio de la figura juridica de la Cesidn de -
Oerechos para poder pa:tir de ésta figura juridica y, de esa forma, en-
contrar la base juridica del contrato de Factoraje.
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"pgor Cesifn de Derechos personales o de crédite se entiende al ac-
to juridicode genero contrato, en virtud del cudl, un acreedor, que se
denomina Cedente, transmite los derechos que tiene respecto de su deu--
dor, a un tercero que se denomina Cesionaria®. (63)

"Cesién de Crédito es un contrato por el cudl, el acreedor, gue se
llama Cedente, transmite los derechos que tiene en contra de su deudor
a un tercero que se llama Cesionario". (64)

Par la Cesién, el acreedor es sustituide por el adquierente del --
crédito, pero queda subsistiendo el mismo, contra el sujeto pasivo, sin

alterarse la cbligacidn.

"La Cesi6n se entiende como un acto juridico, en virtud del cull -
un acreedor transmite los derechos que tiene respecto de su deudor, a -
un tercero ajenc a la relacién original; asi subsiste el mismo crédito,

el mismo deudor, pero respecto a diverso Acreedor". (65)

Civilmente, en nuestro Derecho se sefiala claramente gque en la Ce--
sién de Créditos se segquirdn y observardn las mismas disposiciones rela
tivas al acto juridico que le did origen (articulo 203t del Cddigo Ci--
vil), disposicién que ha sido muy criticada por los tratadistas, pués -
consideran que tanto la Ley Civil cuanto la Ley Mercantil, han sido omi
sas al regular independientemente y con la amplitud que corresponde a -
un contrato tan importante como la Cesién. Y agui, cabe hacer notar que
en el C4digo de Comercio sélo dedica tres articulos, por demds lacéni--
cos, a esta figura:

Art{iculo 369.- "Los créditos mercantiles gque no sean al portador -
ni endosables, se transferirén por medio de Cesién".
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Articulo 380.- "La Cesién producir sus efectos legales con respec
to al deudor, desde que le sea notificada ante dos testigos".

Articulo 391.- "Salvo pacto en contrario, el Cedente de un crédito
mercantil, responderd tan sélo de la legitimidad del crédito y de
la personalidad con que hizo la Cesién",

Elementos personales y formales en_la Cesién y objeto del contrato
Las partes en este contrato se llaman Cedente y Cesionario.

£l objeto del contrato es realmente la transmisién de la posicién
del Cedente, con su gama de derechos y obligaciones que trae consigo, y
por ello, sblo es posible hablar de Cesibn respecto a contratos bilate-
rales alin no cumplimentados integramente por las partes.

Ademis, la Cesifn de us crédite comprende también, en su objeto,
todos los derechos accesorios a tal crédito, salvo los que sean insepa-
rables del Cedente.

La formalidad que debe tener este contrato de "Cesién de Derechas"
es vAlida en materia civil y en materia mercantil, el (68) contenido -
del artfculo 2033 del Chdigo Civil para el Distrito Federal que 1 a 1a
letra sefiala:

"La Cesién de créditos civiles que no sean a la orden o al porta--
dor, puede hacerse en escrito privado, que firmarén Cedente y Cesonario
y dos testigos, séla cusndo la Ley exija que el t{tulo de crédito cedi-
do conste en Escritura Piblica, la Cesién deberd hacerse en estos docu-
mentos™. Esto, con las modificaciones que en su caso consten en la Ley
del NOtariado y que sean aplicables al caso concreto.
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Caracter{sticas del Contrato de Cesién

El contrato de Cesién de Derechos es consensual, bilateral, onero-
so o lucrativo, conmutativo y, mercantil, cuando 1o cedido tenga ese ca-
récter o cuande las partes realicen el pacto contractual en razén de sus
actividades comercisles; en materia mercantil, tiene que ser notificado
ante dos testigos.

De ah{ que, para poder proceder al estudio del contrato de Facto--
ring, dentro del marco de la Cesién de Derechos, como una operaci6n de -
crédito, tenemos que recurrir a lo dispuesto por el Cédigo Civil para el
Distrito Federal, que en forma supletoria es aplicable, de acuerdoc a lo
seffalado en los art{culos 29 del Cédigo de Comercio, los del Derecho Co-
min, y artfculo 22 fracciédn IV de la Ley General de T{tulos y Operacio--
nes de Crédita, que dispone:

"Los actos y las operaciones a que se refiere el artfculo anterior,
se tigen:

I, Por lo dispuesto en esta Ley, en las dembs leyes especiales re-

lativas, en su defecto:

II. Por la Legislacibn Mercantil General, en su defecto:

III. Por los usos bancarios y mercantiles y, en defecto de #atos:

1V. Por el Derecho Comin, declardndose aplicable en toda 1a Repd--

blica, para los fines de esta Ley, el Cédigo Civil del Distrito -

federal."

Por tanto, si el contrato de Cesién de Derechos es aquel que trans-
mite o cede un derecho o una accibn, a titulo gratuito o mediante una -
contraprestacién, £sta forma de contrato también es la que se efectda en
la operacién crediticia de Factoraje, por ser un contrato mercantil rela-
tivamente nueva.

Caracter{sticas del Contrato de Factoring

El contrato de Factoring o de Factoraje es consensual porque es un
contrato que se perfecciona por el sblo consentimiento de ambas partes -
que en 81 intervienen, expresindala por escrito.
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Es un contrato bilateral ya que an &1 nacen en reciprocidad cbliga
ciones fundamentales (obligatorias para ambas partes.

Es un contrato conmutativo porque ambas partes conocen, en el mo-~
mento de la celebracidn del contrato y de forma cierta, las obligacio--
nes y prestaciones a 'x:ealizar, proporcionandoles a los beneficios deri-
vados del contrato.

Es un contrato oneroso porgue ambas partes pretenden cbtener una ~
prestacién contraria.

Es un contrato mercantil nominado por tener un nombre especifico -
y particular dado por el Derecho.

Se deduce la no limitacién de la trasmisibilidad de los créditos -
a excepcidn de los que gozan de un caricter estrictamente personal, co-
mo los derechos derivados del contrato de arrendamiento a favor del -~
Arrendatario, sin consentimiento del Arrendador (arficulo 2480 del Codi
go “ivil); los adquiridos por el pacto de preferencia o derecho del tan
to, (artfculo 2308 del Cédigo Civil).

Los derechos del Comodataric sin consentimiento del Comodante ===
{artfculo 2500 del Cédigo Civil) o cuando se haya pactado lo contrario:
“gl Acreedor puede ceder su derecho a un tercero sin el consentimiento
del deudor, a menos que la Cesidn esté prohibida por la Ley, se haya --
convenida en no hacerla 2 no lo permita la naturaleza del Derecho". --
{articulo 2030 del Codigo Civil)

Elementos personales del Contrato de Factoring

Las partes que intervienen en 21 Contrato de Factoring o Factoraje
son: Factorado y Factorante.



83

El primero es el vendedor de las mercancias o servicios y quien --
establece las condicionzs originales del crédito con su comprador, por
tanto, es el Acreedor primitive y quien solicita financiamiento a tra--
vés de la Ceslbn de las facturas qu= emitih a consecuencia de la venta.

El segundo es guien habrd de conceder el financiamiento mediante -
la aceptacién de las facturas, del riesgo de la irrecuperabilidad del -
crédito original; es pués, el nuevo Acreedor.

Elementos_formales

El contrato de Factoring deberd hacerse mediante escrito privado,
que firmardn Factorante y Factorado y dos testigos ante Fedatario Pdbli
ca.

€l problema importante, relacionado con la forma de la Cesidn, es
1a notificacién; ésta es necesariapara gue el deudor abonz al Factoran-
te en lugar de al Factorado. (articulos 2036 al 2041 del Cédige Civil y
390 del Cédigo de Comercio.

La notificacién del contrato de Factoraje se establece en los arti
culos 45 I, 45 J y 45 K de la Ley Genral de Organizaciones y Activida-
des Auxiliares de Crédito.

La transmisién de derechos de crédito a la empresa de Factoraje -
surtird efectos contra terceros, desde la fecha en que haya sido notifi
cado al deusor, en los términos del articulo 45 K de la Ley Geueral de
Organizaciones y Actividades Auxiliares de Crédito.

€1 deudor de los derechos de crédito transmitidos a una empresa de
Factoraje Financiero, libera su nbligacidén pagéndo al Acreedor original



84

o al Gltimo titular, segin corresponda, mientras no se le haya notifica
do la transmisién. Dicha notificacién se haré por la Empresa de Factora
Jje Financiero, en los términos previstos en el siguiente articulo 45 K

de la Ley General de Organizaciones y Actividades Auxiliares de Crédito:

"I. Entrega del documento o documentos comprobatorios del Dereche
de Crédito en los quz conste el sello o leyenda relativa a la
transmisidn y acuse de recibo por el deudor, mediante contrase
fa, contrarrecibo o cualguier otre signo inequivaoco de recep--
cibn.

11. Comunicacibn, por correo Certificado con acuse de recibo, té-
lex o telefacsimil, contrasefiados, o cualquier otro medio don-
de se tenga evidancia de su recepcién por parte del deudor, y

III. Notificacién realizada por Fedatario Pdblico,

En los casos sefialados, la notificacién deberd ser realizada en el
domicilio de los deudores, pudiéndese efectuar con su representante le-
gal o cualquiera de sus dzpendientes o empleados.

Para efectos de la notificacién a que alude el pirrafo anterior, -
se tendrd por domicilio de los'deudores e'l que se sefiale en los documen
tos en jue consten los derechos de crédito, objeto de los contratos de
Factoraje".

El pago que realicen los deudores al acreedor original o al Gitim>
titular después de recibir la notificacidn a gque este precepto se refle
re, no los libera ante la Empresa de Factoraje fFinanciero.
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Cabe sefialar que la relacién de buena fe y de la cooperacién naci-
da del contrato de Factoring "Intuitu Personae" se deriva que el Fac-
torado informaré al Factorante sobre su situacién financiera, empleo de
los fondos obtenidos en 1a operacién d2 Factoraje y, en general, sobre
todas las circunstancias que se deriven de un cambio dz estado finanzig
ro sufrido por el Factorado o sus compradores. De la misma forma, el --
Factorado deberd informarle de los pagns recibidos paor el deudor y gue
correspondan al Factorante y trasladar inmediatamente después los fon--
dos as{ obtenidos. (artfculos 1883 y 1884 del Cédigo Civil del Distrito
fedaral)



3,4.,PARTES QUE INTERVIENEN EN EL CONTRATO DE FACTORING

Debemos asignarle un términe castellanizade a las partes que inter
vienen en el contrato de Factoring, y no confundirlo con los Factores -
quz define nuestro Cédige de Comercic en su articulo 308, debemos sefia-
lar que el término Factoring es un términs inglés que na tiene traduc--
cién al espafiol, por lo tanto, no es lo mismo Factoring que Factor, --
aunque provenjan del mismo origen latin "Factor-oris" que significa --
YEl que hace", siendo sdlo el origen etimoldgico su parecido, pués son
muy distintas las actividades mercantiles que cada no desempefia.

Por tal razén, es importante que entendanos la diferencia entre --
Faztor y Factoring.

E]l Factor es un auxiliar dzl comerciante que actda como gerente de
un negocio, fabril o comercial, teniendo autorizacién para contratar -
respecto a todos los negocios concernientes a dichos establecimientos o
empresas, por cuenta y en nombre de los propietarics dz los mismos.

En cambio, el Fastoring o Factoraje es una op2racibén financiera -
que ya fue adquirida an nuestro pais como éso, una operaci6n financiera
muy especial que, como ya antes se definié, es una actividad en la que
mediante contrato que celebre la Smpresa de factoraje Fipanciero con -
sus clientes, personas morales o persofxas fisicas, que realicen activi-
dades empresariales, la primera adquiera de los segundos derechos de -~
crédito relacionados a provaduris de bienes, de servicios o de ambos, -
con recursos provenientes de sus operaciones pasives. (articulo 45 A de
la Ley General de Organizaciones y Actividades Auxiliares de Crédito)

~86.
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Por tal motivo, si el término Factoring es un anglisismo, debemas
darle un término mis castellano a sus elenmentos personales, para que po-
damos ubicar mejor a las partes gue intervienen en éste contrato a las
que llamaremos FACTORANTE Y FACTORADO (g7).

El FACTORAD] serd el cliente o comerciante, el solicitante del fi-
nanciamiento via Factoring., E1 Factorado ser4 el vendedor de mercancias
(créditos) y quien establece las condiciones originales con su compra--
dor, por tanto es el Acreedor prinitivo y quien solicita financiamiento
a través de la Cesién de las facturas que emitié a consecuencia de la -

venta.

£1 FACTORANTE es quien hars las veces de Factor, o sea, quien otog
ga el financiamiento mediante la aceptacién de facturas y del riesgo -
por la recuperacién del crédito original, es pués, el nuevo Acreedor.

El cliente del FACTORADD, al realizar las ventas de mercancias o -
la prestacidon de un servicio, emitird las facturas en donde se detallen
los términos de la operacidn de que se trate, estableciéndose las condi
ciones del crédito que haya concedido. Estos documentos se los presenta
rd al FACTORANTE, para obtener financiamiento a trauvés del contrato de
Factoring.

E1 FACTORANTE, por su parte, analizard la operacién que did origen
a ese crédito y estudiard si el adquirente de la mercancfa o servicio -
es buen sujeto de crédito, soliciténdele al misms tiempo el reconoci---
miento del mismo, con el objeto de determinar qu2 el riesgo de la recu-
peraci6n del crédito no sea aln mayor.

Cuando el FACTORANTE ha conclufdo con éstos estudios y acepta con-
ceder el financiamiento a través del contrato de Factoring, solicitard
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a su cllente le transfiera la propiedad de sus facturas al vencimiento
del crédito y, ademds, correrd con el riesgo del no pago.

Cabe sefialar que el FACTORANTE podré utilizar los medios legales -
que estime pertinentes para lograr la recuperacién del crédito, pero -
en el caso de que ésto no fuera posible, no podrd tener accidn dz regre
so en contra del FACTORADO, &n el casc del Factoring Purc o sin recur--
so ya que, como anteriormente  he  seflalado, el riesgo de insolvencia
o falta de pago. corre.exclusivamente por cuenta del FACTORANTE, por --
ser el Unico titular del crédito.

E1l FACTORANTE s reserva el derecho de revisar en todo momento la
contabilidad; para ello, el FACTORAJO deberd poner a disposicién o a la
de un tercero designado por el FACTURANTE todos los libros y documentos
contables que sean pertinentes. En ocasiones, esta facultad concedida -
al FACTORANTE se amplfa, en el sentido de gque, ademds, puedz exigir gue
1a contabilidad de ventas sea llevada de acuerdo a las condiciones que
establezca.

Por otro lado, el FACTORANTE debe abonar al FACTURADO el importe
de los créditos cedidos, en la cuantia, forma y tiempo convenidos. Geng
ralmente se estipula un convenlo de cuenta corriente en la cual regis--
tran todas las deudas y .:réditps reciprocos y compensaciones que se pro
duzcan.

El abono quz el FACTORANTE realiza como consecuencia de los crédi-
tos que le trasmite el FACTORADD, sea en el momento en que los transfie
re, 0 al vencimiento de los mismos, viene reducido por las cantidades -
qua correspondan al FACTORANTE por el servicio de cobro, riesgo de Iimpa
g2 o intereses.
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Por Gltimo, el FACTORANTE asume el riesgo de la insolvenczia del -
deudor para agquellas operaciones aprobadas y por los limites previamen-
te establecidos, insolvencia declarada judicialmente o notoria.

E1 FACTORADD se compromete a transferir al FACTORANTE la totalidad
de los créditos sobre los deudores en la misma condicién y estado que --
tuvierno al realizarse la operacifn que les dié origen.

Asimismo, se transmitirén los derechos accesorlos gue acompafian -
al principal como se deduce del articulo 2032 del Cédigo Civil. Ademds,
de acuzrdo con el articulo 2042 del misma ordenaniento, en relacién con
el articulo 381 del Cédigo de Comercio, el FACTORADD garantizar&, bajo
su responsabilidad, la vigencia, legitimidad y validéz de las facturas
y documentos en donde consten los rérminos del crédito cedido, y estard
obligado a informar al FACTORANTE de todos los incidentes y gravémenes
que afecten al crédito en el momenta de la Cesién.

Existen también ocasiones en que un FACTORANTE requiere a otro FAC
TORANTE para realizar una segunda Cesidn, convirtiéndose entonces en -
FACTORADO, en este caso se habla de REFACTORAJE.

Segln veremos mis adelante, de acuerdo con la Ley, en algunos ca--
sos, el FATTORANTE, si az{ lo estipula en el cnntratn. no corre con los
riesgos de la insolvencia del deudor. (articule 45 G de la Ley General
de Organizaciones y Actividades Auxiliares de Crédito)
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4,1 NATURALEZA JURIDICA DEL CONTRATO DE FACTORING O FACTORAJE

En el art{culo 10 de la Ley General de Organizaciones y Activida--
des Buxiliares de Crédito establece que las leyes mercanitles, los ---
usos mercantiles entre las Organizaciones Auxilisres de Credito y el
Derecho ComGn, serdn supletorios de la presente ley, en el orden cita-
do.

Este articulo nos indica que la supletoriedad de la tey que regula
las empresas de Factoraje serfn las leyes mercantiles, los usos mercan
tiles y el Derecho Comin, y éste dltimo es nuestro Cédiga Civil, del -
cual partiremos para obtener la naturaleza jur{dica del contrato de --

Factoraje.

Clasificacifn de los contratos conforme a nuestro Codigo Civil:

A. Atendiendo a la materia que los regula

1.- Contratos Civiles

2.~ Contratos Mercantiles

3.~ Contratos Laborales

4.- Contratos Administrativos

Llasificacién de los contratos (gg)

1.~ Contratos Preparatorios y Definitivos:

a. El contrato es preparatorio cuando el objeto es la cele-
bracién de un contrato o acto futuro. Se llama también -

~95_
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preliminar o precontrato y sflo da origen a obligaciones
de hacer consistentes en la celebracién del contrato fu-
turo.

Un contrato definitivo,es aquel que contiene la voluntad
presente de las partes para declidir desde luego sus reci
procos interesas en el mismo acuerdo de voluntades.

2.- Contratos Bilaterales y Unilaterales

a.

b.

Son -contratos bilaterales o sinalagmiticos los que gene-
ran reciprocramente obligacicnes para ambos contratantes.
Todos quedan obligados a conceder alguna prestacién.

Los contratos unilaterales son aguellos que generan obli
gacidn a cargo de una de las partes y la otra no asume -
compromiso alguno.

3.- Contratos Onerosos y Gratuitos

a.

El contrato oneroso es mquel en que se estipulan prove--
chos y gravimentes reciprocos. En este contrato hay wn -
sacrificio reciproco y equivalente.

El contrato gratuito es aquel en que el provecho @s sola
mente de una de las partes. £l sacrificio es sélo de una
de las partes y la otra no tiene gravémen alguno, sino -
sblao beneficios.



97

4,- Contratos Aleatorios y Conmutativos

a. El contrato aleatorio es aquél en que las prestaciones -
que las partes se conceden o, la prestacion de una de --
ellas, dependen, en cuanto a su existencia o monto, al -
azar o de sucesos imprevisibles, de tal manera que es im
posible determipar el resultado econbmico del acto en el
momento de celebrarse. Las partes no conocen de antemano
si les producird ganancia o pérdida.

b. Es un contrato conmutativo cuando su resultado econbmico
normal se conoce desde el momento en gue el acto se celg
bra y las partes pueden apreciar de inmediato si habra -
de producirles un beneficio o una pérdida.

5.~ Contratos Consensuales

a. Son aquellos en los cuales, para su celebracibén no exige
la ley ninguna forma especialj son perfectos con tal que
se exteriorice de cualquier manera la voluntad de cele--
brarlos; basta la voluntad y el consentimiento, de ahi -
que se les conozca como actos consensuales.

6.- Contratos Reales
a. El contrate real es aquél en que su constitucién supone

la manifestacién exterior de la voluntad de celebrarlo -
mis la entrega de la cose pignorada.
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7.- Contratos' Formales

a. Los contratos formales son aquellos a los que el legisla
dor asigna una forma necesarlia para su validéz. En ellos
la voluntad debe ser exteriorizada precisamente de la ma
nera exigida por la ley, pués de lo contrario, el contra
to puede ser anulado. En los contratos formales, la fal-
ta de forma legal no impide la existencia del acto, pero
s{ los afecta en su eficacia.

B.- Contratos Solemnes

a. Los contratos solemnes son aquellas que para existir ne-
cesitan de ciertos ritos establecidos por la ley; la ma-
nera en que se exterioriza la voluntad es requisito cons
titutivo del acto; el ropaje con que son cubiertos es --
parte esencial, y su falta motiva la inexistencia del --
mismo negocio juridico. Ejemplo: Matrimonio.

9.- Contratos Principales y Accesorios

a. El contrato principal tiene su razén de ser y su explica
ci6n en s§ mismo; surge en forma independiente y no es -
apéndice de otro contrato, pues cumple auténomamente su
funcibn econbmica.

b. El contrato’accesorio, en principio, no tiene existencia
independiente. Se explica referido a otro contrato del -
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cual es apéndice. Sdlo se justifica como parte complemen
taria de otro contrato.

10.- Contratos Instantineos y de Tracto Sucesivo

a. Los contratos instanténeos se forman y deben cumplirse -
inmediatamente. Se agotan en un solo acto.

b. Los contratos de Tracto sucesivo son aquellos que se cum
plen escalonadamente a través del tiempo. Asi, el Arren-
damiento, la venta en abonos.

11.-~ Contratos Nominados o Innominados

a. Los contratos nominados son aguéllos que estén instituf-
dos en las Leyes; son contratos reglamentados en el Cédg_
go Civil u otros ordenamientos legales y sus consecuen--
clas estan prefijadas en tales normas generales. También
se les llama contratos tipicos.

b. Los contratos innominados son los no instituidos en la -
Ley. Son los que las partes diseflan originalmente para -
satisfacer sus intereses y necesidades particulares. Tam
bién se les llama atipices.

Ahora bien, al contrato de Factoraje lo podemos ubicar dentro de
la siguiente clasificacién de contratos:
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Ubicacién del Contrato de Factoraje dentro de la clasificacién de

los contratos

El contrato de Factoring o de Factoraje es un contrato nominado, -
de caricter consensualj también es un contrato mercantil, bilateral, -
oneroso, conmutativo y, en acasiones, segln lo convengan las partes, -
puede ser de Tracto sucesivo.

Por virtud de que al celebrarse el contrato de Factoring deberh -
ajustarse a los lineamientos que previene la Ley General de Drganiza--
ciones y Actividades Auxiliares de Crédito en sus artfculos 45 A y 45
B.

El contrato de Factoring o Factoraje es también un contrato real,
formal y principal. .

En el contrato de Factoring concurre la voluntad de la empresa fac-
torante y el cliente factorado, mediante el cull, ambas partes van a -
realizar un negoclo financiero por el cual la empresa de factoring pa-
gar8 un precioc determinado o determinable respecto de los derechos del
cliente Factorado, fijando desde un principio, las bases operativas --
del contrato, su costo y forma de terminacién.

Una vez que he definido, o mejor dicho, ubicado el contrato de --
Factoraje y mencionado a qué tipo de contratos pertenece, pasaré a --
explicar cuil es su naturaleza jurfdica.

Naturaleza Jurfdica del Contrato

Mario Bauche Garciadiego manifiesta que "la naturaleza juridica --
del contrato de Factoring es Ysui generis®, porque anteriormente, ---



cuando no estaba legislado, no encajaba en ningunma de las operaciones
de crédito que se practicaban en nuestro pais, en los inicios de la --
figura del Factoring en México."

El mismo autor expone. que la naturaleza juridica del contrato de
Factoring es la Cesién onerosa de derechos netos de crédito a cargo de
terceros, en que el Cesionario anticipa al Cedente el importe de los -
creditos, menos una comisifin estipulada y el Cedente le garantiza la -
existencia y legitimidad de tales créditos, pero no la solvencia de --
los deudores; pudiéndose complementar con anticipos sobre mercancfas -

en una apertura de crédito en cuenta corriente con garantia prendaria,
sobre la materia prima y los productos elaberados”. (59)

Ahora bien, podemos decir que en realidad, la naturaleza juridica
del contrato de Factoring consiste esencialmente en gbtener financia--
miento de la empresa de Factoraje mediente la cesidén de la cartera ven
clda del cliente de dicha empresa de Factoring, para que de esa manera
obtenga mayor capital de trabajo, ripido y eficéz.




4.2 BENEFICI0S QUE OTORGA EL CONTRATO OE FACTORING A LA INOUSTRIA ME-
DIANA Y DEL PEQUEND COMERCIO

Comparativamente con las fuentes conuvencionales de recursus para -
obtener capital en las empresas, los servicios de Factoring son dnicos
y salen mucho mejor calificados, ofreciendo importantisimas ventajas -
al industrial que los utiliza,

El Factoraje o Factoring ofrece un financiamiento 4gil, inmediato,
oportuno y directamente relacionado con el volGmen de ventas de la em-
presa cedente, ofreciendo disponibilidad de recursos cuando se reqyie-
ren en los montos necesarios.

fesulta innecesario el destacar lo importante que es en nuestro me
dio y en cualquier otro medio econdémico, el contar con liguidéz, ya ~-
que las empresas que tienen dicha liquidéz tienen mayor posibilidad de
desarrollo, apertura de crédito, capacidad de expansifn y un exacto --
cumplimiento de las obligaciones liguidas y vencidas.

El contrato de Factoring o'Factoraje fortalece la economi{a de la -
empresa, sus proporciones de capital o inversiones en activos fijos, -
que son limitantes comunes en otros financiamientos, son menos impor--
tantes al utilizar el Factoring, pur ejemplo, na empresa que tenga un
buen producto y un buen mercada, al poder contar con recursos para ob-
tener capital, tiene un importante desarrollo econbmico, en funcibn de
sus logros comerciales y no de recursos proplos.

£l Factoring es un exacto nivelador de flujos de efectivo, especial
mente cuando tienen ventas con tendencias estacionales y los ingresos -
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no coinciden con las necesidades de recursos.

Asimismo, el Factoring es muy Otil para hacer frente a imprevistos
como compras de ocasidn o egrescs extraordinarios o bien, diferencias-
en el pago de impuestos.

€n el Factoring, la empresa no requiere de una obligacidn, los fon
dos recibido no son un crédito ni tampoco se crea un pasivo, simplemen
te se recibe en forma anticipada el pago de las cuentas por cobrar y -
ésto es relevante para preservar la situacién financiera de la empresa,
mostrando una estructura mas sdlida y logrando una mayor rotacién de -
sus activos monetarios afectados negativamente por una inflacifin, por
lo tanto, éste tipo de crédito es la forma mas sana o mejor para conse
quir capital para la empresa mediana o pequeiia,

El Factor no condiciona de ninguna manera la inmovilizacién de di-
nero de cuentas por cobrar en cuentas de cheques u otra forma por con-
cepto de reciprocidad o saldos compensatorics, pagando la empresa ce--
dente dnicamente por los fondas anticipados sobre sus cuentas por co--
brar, lo que convierte en un financiamiento mis eficiente y productivo
al racionalizar el costo financiero y hacerlo totalmente proporcional
a los recursos que la cedente efectivamente recibe y no tener cargos -
financiercs por las disponibilidades de recursos no utilizados. Propor,
ciona efectivo en forma adecuada y establece una fuente continua de re
Cursos.

El Factor adquiere el compromiso de contar con los fondos hasta --
por los montos autorizados por la empresa, en un plazo corto, ofrecien
do confiabilidad y agilidad en la obtencién de recursos.

En el Factoring no es necesario el pago total peribdico que, se --
exige en otros tipus de créditos a corto plazo, realizindose una opera
cién contf{nua y revolvente, en funcidén de las necesidades y crecimien-
to de la empresa cedente.
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En el Factoring, cuando existe una relacidn establecida con el Fac
torado, se pueden ceder cuentas por cobrar sin utilizar de inmediéxtu -
toda la disponibilidad de recursos, pudiendo el productor o empresa cg
dente recibir recursos de inmediato con una simple llamada cuando lo -
necesite, los cuales son depositados directamente en una cuenta de che
ques o bien, se le emite un cheque para que sea recogido por el cliente.

€1 contrato de Factoring, sl proporcionar liquidéz, mejora el cre
dito que se tenga establecido con proveedores y hace factible la obten
ci6n de descuento por pronto pago. Vale la pena mencienar que este ti-
po de Factoring es una variacién del Factoring que surgié en los prime
ros afos. Se enfoca a financiar las compras a proveedores de importan-
tes empresas, especialmente comerciales, ofreciéndoles disponibilidad
inmediata de fondos a tasas muy competitivas y en voldmenés directamen
te relacionados con sus ventas a estas empresas que tienen acuerdos --
previos con alguna empresa de Factoraje.

€n el contrato de Factaring no se cobran comisiones por renovacién
u otros conceptos y es posible que el Factor realice cobranzas en otras
plazas, evitando el pago de comisiones por chegues foréneos, incremen-
tando la obtencién de recursos financieros.

"Otra ventaja la constituyen todos los servicios adicfonales que -
recibe la empresa cedente de la empresa de Factorlng, entre ellos, la
cobranza es realizada por personal calificado y profesional con gran -
experiencia y que se gestlona conjuntamente con la de muchas empresas
por lo que minimiza el tiempo de recuperacién, abate costos y evita --
gastos fijos, viajes innecesarios y tiempo perdido por el personal ce-
dente, quien as{ cuenta con el mejor departamento de cobranzas del pa-
is y una mucho mejor posicién frente a los compradores. También recibe
el cedente asesoria en investigacién y anilisis de crédito, permitién-

dole practicamente elimimar sus costos en esta area. {70)
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En cuestién administrativa, también existen beneficios al disminuir

- las cuentas por cobrar a la porcién no anticipada por é1, la empre-
sa de Factoring elimina controles, labores de admln.lstraclén. custodia,
programacién y costos de las gestiones necesarias para recuperar las -
cuentas ya que quedan bajo la responsabilidad de la empresa de Facto--

ring.

Hablando del Factoring Pura, ofrece, ademis, la cobertura contra -
cuentas incobrables, siendo el Factorado (cedente) cbviamente responsa
ble de la legitimidad del documento y de cualquier diferencia en su pa
go, debido a descuentos, devoluciones o castigos gue na sean relaciona
dos a la-situacidn crediticia, sino imputables a la operacién. Sin em-
bargo, independientemente de la solvencia del titular de la cuenta por
cobrar, la cedente puede contar con un flujo de efectivo,

La empresa de Factoring emite a sus clientes estados de cuenta men
suales, asf como, reportes ge cobranza, informes de gestién, cuentas -
atrasadas en su cobro y comunicaciones continuas que permiten un con<-
trol exacto de la operacién y seguimiento en los progresos de la recu-

peraci6n de las cuentas.

En algunos casos, el Factoring ofrece sus serviclos a nivel inter-
nacional, aprovechando empresas de Factoring socias o afiliadas en ---
otros paises, facilitando y simplificando la importante labor de esta-
blecimientos de crédito y gestiones de recuperacidn de cuentas de ex--
portacién con la posibilidad de apertura a empresas, inclusive media--
nas o pequefias para que incursicnen-de manera mds segura en la exporta
clén. ()

Otra ventaja del contrato de Factoring es que da posibilidades a -
las empresas de incursionar en mercados geogréficos o sectoriales gue
a la fecha no se han atendido, permitiendo asi{ a la empresa dedicarse
8 sus actividades productivas.
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Existe otra ventaja del contrato de Factoring, es que no crea pasi
vos, debido a la venta de un activo circulante, dicho activo estd re--
presentado por los derechos de crédito en favor de la empresa, inclu--
yéndo a los compradores a quienes otorgd solvencia.

ta compafifa o empresa que realiza el contrato de Factoering, puede
planear mejor sus finanzas puesto que se torna liquida conforme vende,
para seguir produciendo sin caer en endeudamientos excesivos.

Otra ventaja estd en la actividad del ciclo productiva, ya que se
genera mayor rotaci6n de los actfvos y del capital mismo de la empresa
con el cual se pueden realizar mds ventas.

El contrato de Factoring permite reducir costos en el Area de cre-
dito y cobranzas, ademis- de cubrir el riesgo de cuentas incobrables,
como lo es, en el caso del Factoring Puro.

En todos los puntos anteriormente descritos, podemos observar la -
gran adecuacidn del contrato de Factoring a la empresa mexicena, ya --
que primordialmente a las empresas medianas y pequefias les ofrece una
opcién que les facilita su funcionamiento, desarrollo y establlidad en
el &rea financiera y a la gran empresa le otorga ventajas importantes,
como reduccién de costos y mayor agilidad en su rotacidn de cuentas -
por cobrar, mejorando su produttividad y su estructura financiera.

Para ejemplificar los efectos, en forma sencilla, sobre el cicla -
econémico de la empresa, se puede diagramar el impacto que produce el
Factoring, déndole mayor revolvencia y productividad a la empresa al -
acortar dicho ciclo, permitiéndole que se concentre el 100§ de su ca-
pacidad en actividades mis redituables como:



producir, vender, atender nuevas mercados, nuevos productos sin distraer

recursos y tiempo, en Areas que no son centro de utilidades, las --
cuales han sido confiadas a profesionales que las realizaran eficiente
mente y un costo menor, permitiéndo de esta forma dedicarse a la parte
que verdaderamente creativa de su negocio, como es, el disefio de su -~
producto, su fabricacién a precios competitivos, el control de calidad
y la venta de su producto en mejores condiciones para poder introducip
la ficilmgnte al mercado. (72)

La empresa, por lo tanto, no mantiene activos monetarios sino gue
tiene la posibilidad de incorporarlos ripidamente a sy sctividad pros
ductiva en cuanto se generan y su posicién siempre seré mejor al desti
nar esos recursos: activos que estén revalorizando y le permiten reali
zar mejor sus actividades de produccidn para alcanzar como ya lo hemos
dicho, un mayor desarrolle industrial, comercial y econémico.



4,3, IMPORTANCIA ACTUAL DEL CONTRATO DE FACTORING

El contrato de Fbcturlng es un poderoso instrumento de cambio eco-
némico-social debido a la facilidad con la que canaliza recursos finan
cieros y administrativos hacia ciertos sectores productivos, en espe--
cial, a la mediana y pequefla industria, que de otra manera mo tendrian
acceso a financiamiento, ya que otros tipos de crédito no les podrfan
otorgar todos los beneficios y posibilidades de desarrollo econémico -
que les otorga el contrato de Factoring; siendo ésto muy importante pa
ra la economia nacional ya que, al dar un apoyo financiero a nuestras
.empresas o comercios, tenemos mayores posibilidades de desarrollo finan
ciero y, ademis, de lograr que nuestras empresas o comercios tengan una
mayor oportunidad de cmtinuarifabrlcandc sus productos o de realizar -
sus servicios con un alto nivel de calidad, y de este modo, poder com--
petir con empresas extranjeras que llegarn a instalarse en nuestro pa-
is y también poder obtener una expansién de mercado en nuestro pa{s y
el extranjero. Otorga un efectivo apoyo y beneficia a las empresas re--
gionales en el desarrollo de sus actividades financieras.

Por ser un sistema de financiamiento que ofrece alternativas amplias

y favorables, lo distinguen la agilidad y la versatilidad, caracte--

risticas que lo hacen muy competitivo frente a otrps sistemas crediti--
cios.

El financiamiento a través del Factoring esti dirigido hacia ague--
llas empresas que requieren utilizar directamente el capital en insumas
que hagan impacto inmediato sobre el producto terminado, para asf, gene
rar ventas en el corto plazo y continuar con el ciclo productiva. De --

.toa .
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esta forma, permite a la empresa que le dedigue un mayor cuidado a su
producto, dindole una mayor calidad para poder competir en el mercado
nacional y también interpacional.

El Factoring apoya a empresas de reciente creacién que no han gene
rado antecedentes crediticios, pero cuyo producto tiene mercado recong
cido y también estd encaminado a empresas con clientes de reconccida -
capacidad de paga, permitiendo con esta, la creacién de mis fuentes de
trabajo. (73)

El Factoring no es sustituto de un crédito bancario, ya que el sus
tento de cualquier operaci6n de una empresa de Factoraje son las cuen-
tas por cobrar, mientras que un crédito bancario, puede establecer su
anAlisis sobre otros renglones del cliente, exigiendo cubrir mayores -
requisitos.

El contrato de Factoring o Factoraje es muy importante en nuestra
sctualidad porque es un instrumento para fomentar la democratizacidn -
del crédito ya que, hasta empreses muy pequefias, tienen la-oportunidad
de poder obtenerlo. De esta manera, el Factoraje proporciona recursos
baséndose en las mismas cuentas por cobrar o ventas que produce la. em-
presa.

Por medio del contrato de Factoring o Factoraje se otorgan crédit-
tos por el monto preciso que la empresa ﬁecesite, a diferencia del pres
tamo bancario que, dadas las condicliones en las que es otorgado, en el
mayor de los casos, el crédito que se otorga resulta superior a las ne
cesidades de efectivo que tiene la empresa, pero como el otorgamiento
de crédito bancaric se concede bajo el parémetroc gue el mismo banco es
tablece y bajo las condiciones y plazos gue el propic banco regula, el
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crédito bancario llega a resultar caro y excesivo , a diferencia de --
que con el crédito de Factoring su operatividad resulta mss practica,
pues el costo para obtener efectivo se reduce y, adembs, se obtiene --
siempre la cantidad exacta gue precisamente requiere la empresa a co--
merciante necesitados de recursos financieros, y, de esta manera, se -
llega a evitar en las tesorerias o cajas de las empresas o comercios,
excedentes de dinero gue pueda resultar ocioso e improductivo y, en --
un extn;lm. que dicho excedente afecte la cuenta de resultados de la
empresa o bien la causacidn de un impuesto por un excedente de capital
que no es estrictamente necesario para el desarrollo o actividad de la
anpresa o comercio.
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CONCLUSIONES

1.~ El contrato de Factoring o Factoraje, en nuestra actualidad, es un

importante instrumento de cambio econbmico que otorga liquidéz in-
mediata a las industrias medianas y pequefias, permitiéndoles con -
esto obtener un régimen financiero que les dard un alto nivel com-
petitivo necesario para subsistir en nuestro pals, compitiéndo, --
ademis, con todas aguellas empresas interpacionales , ante la ex--
pectativa del Tratado de Libre Comercio (T.L.C.).

El Factoring o Factoraje permite que las tesorerias o cajas de las
empresas o comercios-dispongan de un capital exacto y suficiente -
para operar eficlentemente acordes con su objeto social, evitando
tener dinero ocioso que, en un momento dado, puede convertirse en
no ser productivo, evitando la afectacién de la cuenta de resulta-
dos, y la causacién de un impuesto indebido.

El Factoring o Crédito de Factoraje es el mejor medio para nues---
tras empresas y comercios, para lograr cbtener un flujo de efecti-
vo que les permita mantener su productividad y, de esta manera, --
competir en forma constante en el mercado Nacional e Interpacional,
mismo desarrollo y productividad que, independientemente de refle-
Jjar beneficios financieros para la empresa, por acto reflejo, geng
rarh también mayor pago de impuestos, cuyo pago beneficiard igual-
mente al pafs.

113 .



114

4.- EYl Factoring o Factoraje es un instrumento financiers conveniente

para ejercerlo por razén de que, al hacer uso de este crédito, la
empresa o comercio podrd dejar de tenmer un pasivo, comprometerd su
programa financléro. pués no pagard intereses ni comisiones y sus
activos tampoco se verén afectados al otorgar garantias, resultan-
do con ellos una operacifn mas sana de la empresa y menos onerosa
en su funcidn.

Desde el punto de vista administrativo, cuando la empresa o comer-
cio llega a utilizar el Factoring y, al obtener los recursos nece-
sarios y suficientes para el desarrollo de su actividad, dicha ins
trumentacifin  le pémxtiré al usuario del Factoring dedicar mayor

tiempo a la productividad y calidad de los bienes y servicios 'nue

presta, por virtud de que, el tiempo que las empresas o comercios

tienen que dedicar para la preparacién de la documentacién necesa-
ria para obtener el crédito bancario, o bien, la dedicacibn del --
tiempo necesario para planear y recuperar el pasivo de las cuentas
por cobrar y el costo operativo por 1a recuperacién de pasivo, di-
chos tiempos y costob serdn un ahorrec en tiempo y dinero para el -
usuario del crédito de Factoring o Factoraje, y dicho ahorroc de --
tiempo y costos se destinar8 precisamente a desarrollar el Srea de
produccién y calidad de los bienes y servicios, siendo ello un be-
neficio destacado de la figura juridica del Factoring o Factoraje.
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1.- Cédigo de Comercio

2.~ Cédigo Civil para el Distrito Federal
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4,- Ley General de Socledades Mercantiles
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6.- Ley General de Organizaciones y Actividades Auxiliares de Crédlhto
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ANEXD "a™

CONTRATO DE FACTORAJE FINANCIERO NUMERQ QUE
CELEBRAN POR UNA PARTE,
A QUIEN EN LOS SUCESIVO SE DENOMINARA "EL CLIENTE", REPRE~
SENTADA EN ESTE ACTO POR
Y POR OTRA PARTE "FACTORING S.A. DE C.V.
A QUIEN EN LO SUCESIVO SE LE DENOMINARA "EMPRESA DE FACTO--
RAJE" REPRESENTADA EN ESTE ACTO POR

Y POR OTRA PARTE

COMO DEPOSITARIOS, AL TENOR DE LAS SIGUIENTES:

DECLARACIONES

I. Declara "EL CLIENTE" a través de su representante, que:

a) Es una sociedad mercantil constitufda y existente de con
formidad con las Leyes de la Repdiblica Mexicana segfin escri
tura pfibtica nfimero , de fecha

otorgada ante la fe del Licenciado,
Notario Pdblico Nimero

de » la cual quedd debida

mente inscrita en la Seccién de Comercio del Registro Plbli

co de la Propiedad y de Comercio de

b) Que se encuentra debidamente representada en este acto --
por, quien -
acredita su personalidad con el instrumento piblico nimero -




de fecha ,otorgado
ante 1la fe del Licenciado
Notario Pfblico Namero de

e inscrito en el Registro Piblico -
de la Propiedad y del Comercio de

¢) Con motivo de las operaciones que realiza en el cumpli--
miento de su objeto social, se originan a su favor derechos
DE CREDITO (en lo sucesivo denominados *"LOS CREDITOS") a -
cargo de sus clientes (en lo sucesivo denominados "LOS DEU-
DORES").

d) De conformidad con los téminos y condiciones de este con
trato, desea cederle con recurso a "FACTORING S.A. DE C.V.

a cambio de una contraprestacién (en lo sucesivo "EL PRECIO")
"LOS CREDITOS" presentes o futuros a favor de "EL CLIENTE";
en la inteligencia de que FACTORING S.A. DE C.V. podri esco
ger aquellos créditos qu le sean propuestos por "EL CLIENTE".

II. Declara la Empresa de FACTORING S.A. DE C.V., a través -
de su representante gue:

a) Es una organizacion auxiliar del crédito que opera legal-
mente bajo autorizacién de la Secretaria de Hacienda y Crédi
to Piliblico, de conformidad con la Ley General de Organizacig
nes y Actividades Auxiliares de Crédito, con capacidad jurf-
dica para celebrar el presente contrato segiin consta en es--
critura pGblica nimero de fecha

otorgada ante la fe del Licenciado




Notario PGblico Nimero, de
la cual quedd debidamente inscrita en la Seccibn de
Comercio de

b) Que se encuentra debidamente representada en este acto --

por quien -~
acredita su personalidad con el instrumento pfiblico niimero -
de fecha
otorgada ante la fe del Licenciadog
Notario Piblico Nfimero, de

e inscrita en el Registro Péibli
co de la Propiedad y del Comercio de

O

¢) De conformidad con los términos y condiciones del presen-
te contrato, desea adquirir de "EL CLIENTE", mediante cesio-
nes con recurso *LOS CREDITOS" que eacoja de entre "LOS CRE-
DITOS" presentes o futuros a favor de "EL CLIENTE".

III. Declaran las partes, a través de sus representantes, --
que:

a) Es su voluntad designar como depositarios de los documen-
tos cedidos a favor de FACTORING S.A. DE C.V. a los sefiores:




b) El contrato de cesién marcado como anexo "A", las condicig
nes generales marcadas como anexo “"B" y la relacién de deudo-
res o proveedores, segfin sea el caso, marcada como anexo "C",
forman parte integrante del presente contrato, y los futuros

anexos "A" que se firmen.

c) Se encuentran debjdamente facultadas para celebrar el pre-
sente contrato y cumplir todas y cada una de las obligaciones
que se derivan del mismo; estando sus representantes legales
debidamente facultados para obiigarlas y que dichas faculta--
des no les han sido revocadas, limitadas o modificadas de ma-
nera alguna a la fecha del presente contrato.

d) Es su voluntad obligarse de conformidad con las condicio--
nes y términos de las siguientes:

CLAUSULAS
I. DE LA CESION

PRIMERA.~ OBJETO DEL CONTRATO. En este acto, "EIL CLIENTE", se
obliga a ceder con recursos a FACTORING S.A. DE C.V., "LOS -~
CREDITOS" que FACTORING S.A. DE C.V. escoja de entre "LOS CRE
DITOS" presentes o futuros a favor de "EL CLIENTE", en los --
términos del contrato de cesidédn que marcado como anexo “A" --
forma parte integrante del presente contrato.

SEGUNDA.- PRECIO. Conforme al presente contrato las partes --
convienen en que:

a) El precio de las cesiones serd el que se acuerde al momen-
to de firma de los contratos de cesidn respectivos.



b) FACTORING S.A. DE C.V. pagard “EL PRECIO" de la cesiébn, -
sus oficina.

TERCERA.-~ DOCUMENTACION.- Solo podrin ser objeto de cesién --
los derechos de crédito no vencidos gue se encuentren documen
tados en facturas, recibos, contrarecibos, t{tulos de crédito
0 cualquier otro documento que acredite la existencia de un -
crédito a favor de "EL CLIENTE".

' En este acto, "EL CLIENTE", se obliga a entregar a FACTORING
S.A. DE C.V. toda la documentacién que compruebe la existen--
cia de "LOS CREDITOS" cedidos, asi{ como la necesaria para su
cobranza, al momento de celebrar los contratos de cesién res-
pectivos, conteniendo inserto en el caso de documentos no ne-
gociables el texto siguiente:

"El derecho de cobrar este documento ha sido cedido en favor

de FACTORING S.A. DE C.V., y como consecuencia, el obligado -
deberd cubrir su importe directamente a esa empresa, con domi
cilio ubicado en

En el supuesto de que dichos documentos sean titulos de crédi
to, "EL CLIENTE", se obliga adicionalmente a entregarlos debi
damente endosados de conformidad con el texto siguiente:

"Paguese valor en propiedad a FACTORING S.A. DE C.V."

Lugar y fecha

APODERADO



CUARTA.- GARANTIA. Comc aceptacién, reconocimiento y garantia
de todas y cada una de las obligaciones contrafdas, "EL CLIEN
TE", a la firma del presente contrato, suscribe un pagaré a -
1a vista, por una cantidad equivalente al 1imite méximo de ad
quisicién de créditos que se obliga a aceptar en los terminos
del articulo 45 C de 1la Ley General de Organizacidén y Activi-
dades Auxiliares de Crédito.

QUINTA.- NOTIFICACION. Para efectos de llevar a cabo la noti-
ficacibén de las cesiones a "LOS DEUDORES" las partes convie--
nen 1o siguiente:

a) FACTORING S.A. DE C.V. notificard la transmisién de los do
cumentos objeto de las cesiones por cualquiera de las formas
establecidas en el artfculo 45 K de la Ley General de Organi-
zaciones y Actividades Auxiliares de Crédito.

b) "EL CLIENTE" se obliga a cubrir a FACTORING S.A. DE C.V. -
todos los gastos en gque este incurra con motivo de 1a notifi-
cacién.

@) La trasmisién de los derechos de crédito surtird efectos -
frente a terceros a partir de la fecha en que se haga la noti
ficacién respectiva de acuerdo a lo establecido en el artfcu-
1o 45 I de la Ley General de Organizaciones y Actividades --~
Auxiliares de Crédito.

SEXTA.- GARANTIAS Y OBLIGACIONES DE "EL CLIENTE". "EL CLIENTE"
se obliga y garantiza:

a) Que la cesién de "LOS CREDITOS", comprenderid la de todos -
los derechos accesorios de los mismos tales como fianza, =---



hipoteca, prenda o privilegio, de conformidad con lo dispueg
to en el articulo 2032 del Cédigo civil para el Distrito Fe-
deral y sus correlativos en los Cédigos Civiles de los Esta-
dos en vigor.

b) Que en virtud de que “LOS CREDITOS" se cederén a FACTORING
S.A. DE C.V. con recurso, "EL CLIENTE" garantiza expresamen-
te a ésta la existencia y legitimidad de “LOS CREDITOS" asf{
como 1a solvencia de "LOS DEUDORES" indefinidamente hasta --
que "LOS CREDITOS" cedidos hayan sido pagados en su totali--
dad a todo esto de conformidad con lo --—
dispuesto en los artf{culos 2042, 2043, 2044 del Cbdigo civil
para el Distrito Federal y sus correlativos en los Cédigos -

Cciviles de los Estados en vigor, y en el articulo 391 del --
cédigo de Comercio. En el caso de que se cedan los créditos
sin recurso se tendrid por no puestc en el parrafo que anéncg
de.

©) Que "LOS CREDITOS" que ceda sean pagaderos sblo en las -~
plazas y en fechas previamente determinadas.

d) Que "LOS CREDITOS" que ceda sean de su exclusiva propie--
dad que no hayan sido prometidos o dados en garantf{a, embar-
gados, ignorados ni gravados en manera alguna.

@)} Que "LOS CREDITOS" que ceda se deriven de operaciones co-
merciales de ventas de bienes o servicios, efectivamente rea
Lizados en el desarrollo normal de sus operaciones.

£) Que los bienes o servicios que originen dichos CREDITOS -
hayan sido entregados Y aceptados por "LOS DEUDORES" a su en
tera satisfaccidén y que no existird ninguna reclamacién o --



controversia con respecto de las obligaciones que consten en
los documentos que comprueben la existencia de "LOS CREDITOS".

¢) "LOS CREDITOS" que ceda mediante los contratos de cesibn

consten en documentos mercantiles tales como pedidos, notas

de remisién, facturas, notas de embarque, contrarecibos, ti-
tulos de crédito u otros documentos que conforme a las leyes
comprueben la existencia de créditos cedibles o negociables,
asf como que dichos documentos contengan la leyenda o el en-
doso, en su caso, mencionados en la cliusula TERCERA del pre
sente contrato.

h) Que notificarid a FACTORING S.A. DE C.V. cualquier modifi-
cacién a sus estatutos sociales, cualquier revocacibén, modi-
ficacién v otorgamiento de poderes, asi como cualquier cam--
bio de domicilio alin cuando éste se localice en la misma pla
za.

1) Que entregarid a FACTORING S.A. DE C.V. semestralmente sus
estados financieros realizados de conformidad con précticas
de contabilidad generalmente aceptadas, asi como permitir a
FACTORING S.A. DE C.V. revisar los libros y registros conta-
bles de la empresa cuando FACTORING S.A. DE C.V. as{ lo de--
see.

j) Que proporcionar§ a FACTORING S.A. DE C.V. toda 1a infor-
macién que éste requiera respecto a "LOS DEUDORES" incluyen-
do los estados financieros o cualquier otro documento que de
muestre la situacibén financiera de Atos, as{ como la informa
cién sobre el origen, naturaleza, términos y condiciones de
"LOS CREDITOS".

k) Que no adeudari nada a "LOS DEUDORES" de "LOS CREDITOS" -
que ceda y garantizard que &stos no podrin invocar compensa-
cién ni rehusarén a total o parcialmene el pa-

go de dichos documentos.



SEPTIMA.~ HONORARIOS. “EL CLIENTE", se obliga a pagar a FACTO
RING. S.A. DE C.V. al momento de firma del presente contrato
una cantidad igual a la sefialada en el anexo "B" del presente
contrato bajo el rubro "Honorarios de la promesa"”,

OCTAVA.~ OTORGAMIENTO DE PODERES. "EL CLIENTE" se obliga a -
otorgar a FACTORING S.A. DE C.V. al momento de firma de cada
una de las cesiones de documentos poder para suscribir titu--
los de crédito de conformidad con el arf{culo 9o.; fraccibn -
IT de la Ley General de Ti{tulos y Operaciones de Crédito en -
vigor, con el objeto de gque FACTORING S.A. .DB C.V. pueda endp
sar a su favor los t{tulos de crédito cedidos.

“EL CLIENTE", se obliga a suscribir a la firma del presente -
contrato una declaracién escrita dirlgida a las Sociedades Na
cionales de Crédito respectivas en los términos del anexo "D"
del presente contrato.

TI. DE LOS DEUDORES

NOVENA.- RELACION DE DEUDORES. "EL CLIENTE" se obliga a en--
tregar a FACTORING S.A. DE C.V. a 1a firma del presente con:-
trato, una relacién de "LOS DEUDORES" respecto de "LOS CREDI-
TOS" que vaya a ceder, misma que se agrega al presente contra
to \co'ol anexo "C".

“EL, CLIENTE" se obliga a mantener actualizada esta relacién,
no obstante, FACTORING S.A. DE C.V. se eserva el derecho a -
solicitar a "EL CLIENTE" cualquier informacidn que estime per
tinente, respecto a dicha relacién.



ITI. DEL RECURSO

DECIMA.- PLAZO DE VIGENCIA. Para efectos de este contrato, -
se entenderi como plazo de vigencia del contrato de cesién, -
el que se estipule en el propio contrato, o en su defecto el
dfa hébll siguiente a la fecha de vencimiento de “EL CREDITO"
que sea posterior de entre la totalidad de "LOS CREDITOS" ce-
didos en dicho contrato de cesién.

DECIMA PRIMERA.- DEL RECURSO. En el supuesto de que "LOS DEU~
DORES" no paguen “LOS CREDITOS" a FACTORING S.A. DE C.V. a -~
mls tardar al vencimiento del plazo de vigencia del contrato
de cesién respectivo, FACTORING S.A. DE C.V. tendri el dere--
cho de ejercitar en contra de "EL CLIENTE" todas las acciones
legales derivadas de la cesifén obliglndose "EL CLIENTE" a pa-
gar "LOS CREDITOS" mis un interés a partir del vencimiento ~-
del plazo de vigencia del contrato de cesidén y hasta su total
y completo pago, calculado de conformidad con la tasa gue se
seflala en el anexo "B" del presente contrato bajo el rubro —-
“Sobretasa por Saldos Diarios".

DECIMA SEGUNDA.- DEL PAGO INDEBIDO A "EL CLIENTE". En el su--
puesto de que "LOS DEUDORES" paguen indebidamente a "EL CLIEN
TE" cualesquiera de "LOS CREDITOS" cedidos a FACTORING S.A. -
DE C.V. (en 1o sucesivo denominado "EL PAGO INDEBIDO"), "EL -
CLIENTE" se obliga a:

a) Dar aviso a FACTORING S.A. DE C.V. de "EL PAGO INDEBIDO" -
dentro de los dos dias hébiles siguientes a la fecha de dicho
pago (en lo sucesivo denominado "EL PLAZO DE ENTREGA*).

b) Entregar "EL PAGO INDEBIDO" a FACTORING S.A. DE C.V. en -~
sus oficinas dentro de "EL PLAZO DE ENTREGA".



C) En el supuesto de que "EL CLIENTE" no entregue a FACTORING
S.A. DE C.V. "EL PAGO INDEBIDO", "EL CLIENTE" pagard a FACTO-
RING S.A. DE C.V. intereses moratorios sobre la cantidad co--
rrespondiente a "EL PAGO INDEBIDO", a partir de "EL PLAZO DE
ENTREGA" y hasta su total y completo pago. La tasa de interés
aplicable seré la establecida en el anexo "B" del presente --
contrato bajo el rubro “"Sobretasa por Saldos Diarios".

IV. DE LA TERMINACION ANTICIPADA

DECIMA TERCERA.- CASOS DE TERMINACION. FACTORING S.A. DE C.V.
tendrd el derecho de dar por terminado el presente contrato -
exigiendo el cumplimiento anticipado de las obligaciones con-
trafdas si "EL CLIENTE" es declarado en estado de quiebré, -
concurso o suspensién de pagos, resultase insolvente (indepen
dientemente de la forma en que se prueba dicha insolvencia),
fueren intervenidos o embargados la totalidad o parte sustan-
cial de sus activos, ceda l1a totalidad o parte de sus activos
en favor de terceros acreedores, sea emplazada a huelga o si
en cualquier forma o por cualquier causa se viese impedida a
realizar sus actividades normales. Asimismo, el contrato se -
daré por terminado en los términos mencionados si hublere cam
bios en 1a administracién de “EL CLIENTE", modificaciones ac~
cionarias o en su estructura corporativa.

En caso de terminacién, las partes quedarin liberadas de sus
respectivas obligaciones para ceder o adquirir “CREDITOS" en
los términos del presente contrato y de los contratos de ce--
sidén respectivos, pero subsistirdn todos los efectos ya produ
cidos por estos filtimos hasta el momento de su terminacién.



V. DEL INCUMPLIMIENTO

DECIMA CUARTA.- DERECHC DE RETENCION. FACTORING S.A. DE C.V.
tendr8 el derecho de conservar y retener todas las cantidades
adeudadas a "EL CLIENTE" si éste incumple con cualeujera de -
las disposiciones del presente contrato y hasta en tanto cum-
pla a satisfaccidén de FACTORING S.A. DE C.V. con lo estipula-
do en el mismo.

DECIMA QUINTA.- CASOS DE RESCISION. FACTORING S.A. DE C.V. po
drd exigir, a su eleccién, el cumplimiento forzoso del presen
te contrato o rescindirlo en los siguientes casos:

1. Por inclumplimiento total o parcial por parte de "EL CLIEN
TE" de cualquiera de las obligaciones establecidas en el con-
trato o los demfis contratos, convenios o actos jurfdicos que
sean consecuencia del mismo.

2. De resultar incorrecta cualquier manifestacién o deciara--
cibén de "EL CLIENTE" hecha en este o cualquier contrato, con-
venio o acto juridico que sea consecuencia del mismo, inclusji
ve 8i cede un crédito sabiendo que el importe cedido esti su-
jeto a un descuento o ajuste de cualquier indole.

3. De encontrarse vencidos méds del 25% de "LOS CREDITOS" a fa
vor de "EL CLIENTE" cedidos o no a FACTORING S.A. DE C.V.

4. De que "EL CLIENTE" hubiere cedido "CREDITOS" a cargo de -
su matriz, sucursales, subsidiarias o filiales, o cuando ceda
"CREDITOS® derivados do ventac 2 conelanacidn, comisibn o ---
aquellas que se puedan considerar como tales.



5. De que "EL CLIENTE” no haya cedido el total de "LOS CREDI-
TOS" de cualquiera de "LOS DEUDORES" aceptados por FACTORING
S.A. DE C.V. a propuesta de "EL CLIENTE".

6. De que "EL CLIENTE" no entregue a FACTORING S.A. DE C.V. -
sus estados financieros de conformidad con la Cliusula SEXTA,
inciso i) del presente contrato.

.7. "EL CLIENTE" no permita a FACTORING S.A. DE C.V. el acceso
a sus oficinas para la inspeccién de libros y cualesquier --
otra informaciébn que tenga relativa a "LOS DEUDORES" de con--
formidad con la Claitisula SEXTA inciso j) del presente contra-
to.

8. Si "EL CLIENTE" dejare de cumplir o pagar sus obligaciones
ya sea con cualquier tercero o con el fisco.

DECIMA SEXTA.-~- DANOS Y PERJUICIOS POR INCUMPLIMIENTO. En caso
de resclisién del presente contrato, "EL CLIENTE", ademis de -
reembolsar las cantidades recibidas en pago de "EL PRECIO" de
"LOS CREDITOS" cedidos, serd responsable del pago de los da--
flos y perjuicios que sufra FACTORING S.A. DE C.V. con motivo
del incumplimiento del contratc o de la resolucidn anticipada
del mismo.

DECIMA SEPTIMA.- NO ACEPTACION. E1 hecho de que FACTORING --
S.A. DE C.V. no ejercite su derecho de rescindir este contra-
to o no exija a “EL CLIENTE" el cumplimiento de cualquier ---
obligacién establecida. en el mismo o en los contratos, conve-
nios o actos jurfdicos que de esto se deriven, no implicard -
en forma alguna, la aceptacidén de dicho incumplimiento ni la
renuncia a sus derechos o a la modificacién en cualquier for-
ma, de este contrato.

’



VI. VAR10S

DECIMA OCTAVA.- ADMINISTRACION Y COBRANZAS. La administra---
cibén y la cobranza de "LOS CREDITOS" objeto del presente con
trato, queda sujeta a los siguiente:

a) "EL CLIENTE", se obliga a pagar a FACTORING S.A. DE C.V.
por cada contrato de cesibn en la fecha de su celebracién --
una cantidad /como honorarios por administracién y cobranza -
de "LOS CREDITOS" cedidos de conformidad con el porcentaje -
establecido en el anexo "B" del presente contrato, hajo el -
rubro "Honorarios por Administracién y Cobranzas".

b) Las partes acuerdan gue FACTORING S.A. DE C.V. en todo mo
mento se reserva el derecho de determinar si "LOS CREDITOS"
cedidos al amparo del presente contrato y de las subsecuen-~--
tes cesiones que se celebrarin de conformidad con la cléusu-
la primera, seri administrada o cobrada por FACTORING S.A. -
DE C.V. o por “EL CLIENTE".

DECIMA NOVENA.- DEL DEPOSITO. Para tode lo relativo al depé-
gito de los documentos se estarf a lo siguiente:

a) En el caso de que FACTORING S.A. DE C.V. determine, que -
“EL CLIENTE" sea quien realice la administracién y cobranza
de "LOS CREDITOS", cedidos, se nombrardn uno o mis deposita-
rios.



b) FACTORING S.A. DE C.V. y "EL CLIENTE" acuerdan que queden
designados como depositarios con cardcter gratuito de los do
cumentos cedidos a favor de FACTORING S.A. DE C.V. al({os) --
sefior(es)

quedando obligadus.En los términos de los artf{culos 791, -~
2516, 2518, 2522, 2523 y demds relativos del C&digo Civil pa
ra el Distrito Federal y sus correlativos para los demis Es-
tados de la Repiiblica Mexicana.

c) Las partes seffalan como lugar de depdsito de dichos docu-
mentos materia del presente instrumento as{ como de las sub-
secuentes cesiones de derechos el inmueble ubicado en:

d) Los depositarios quedan obligados a rendir cuentas en la

forma y fecha que los requiera el depositante, asimismo, el

depositante se reserva en todo momento el derecho de hacer -
revisiones f{sicas de los documentos objeto del depbsito.

VIGESIMA.~ PAGOS LIBRES DE IMPUESTOS. Todos los pagos que -~
deba efectuar "EL CLIENTE" a FACTORING S.A. DE C.V. de con--
formidad con los términos del presente contrato y de sus ---
anexos, deberén ser efectuados libres de cualquier deduccién
fiscal.

VIGESIMA PRIMERA.~ NULIDAD. La nulidad o invalidez de cual-
quiera de las clfusulas de este contrato, o de los contratos
de cesién prometidos y demds actos juridicos que de é1 se de
riven, no afectarfn 1a validez de las demds obligaciones con
tenidas en é1 o derivadas del mismo.



VIGESIMA SEGUNDA.- VIGENCIA. La duracidn de este contrato -
es indefinida, cualquiera de las partes podri darlo por ter-
ainado mediante comunicacidén por escrito a la otra parte, --
cuando menos con treinta dias naturaies de anticipacién. En

caso de terminacién, los efectos de este contrato continua~--
rén vigentes respecto de las operaciones celebradas con ante
rioridad a 1a fecha de terminaciédn y hasta la total liguida-
cién de los documentos materia de dichas operaciones.

VIGESIMA TERCERA.- INDEMNIZACION. En caso de que FACTORING
S.A. DE C.V. fuere involucrado en alguna reclamacién promovi
da por el "DEUDOR" o un tercero en contra de "EL CLIENTE", -
de cualquler naturaleza que fuere, "EL CLIENTE" se obliga a
sacar en paz y a salvo a FACTORING S.A. DE C.V. y a indemni-
zarlo de cualquier gasto o desembolso que FACTORING S.A. DE
C.V. hiciere al respecto y de cualesquiera dafios y perjuici-
o8 que sufriere por tal motivo. FACTORING S.A. DE C.V. con--
viene en notificar sin demora a "EL CLIENTE" de cualquier re
clamacidén en que se tratare de involucrarlo a fin de que "EL
CLIENTE", por su cuenta y riesgo asuma la defensa de la re--
clamacién.

VIGESIMA CUARTA.~ OBLIGADO SOLIDARIO. El1 (los) sefior (es) --

por su propio derecho, o en representacién de

constituye{n) en deudor(es) solidario(s) de las obligaciones
que contrae "EL CLIENTE" en el presente contrato, y por tan-
to hacer suyas todas las obligaciones y prestaciones de este



contrato en los términos de los artfculos 1987, 1988 y 1995
y demids relativos del Cédigo Civil para el Distrito Federal.

VIGESIMA QUINTA.-~ RATIFICACION. Los gastos que se originen
por la ratificacién de este contrato ante Fedatario Péblico,
serdn a cargo de "EL CLIENTE".

VIGESIMA SEXTA.- DOMICILIO CONVENCIONAL. Todas las notifica
" ciones, avisos y en general, cualquier comunicacién que las
partes deban hacerse o a los depositarios, en el cumplimien-
to de este contrato, incluyendo el emplazamiento en caso de
juicio, se harln en los siguientes domicilios:

FACTORING S.A. DE C.V.

"EL CLIENTE"

“"DEPOSITARIOS"

“OBLIGADO(S) SOLIDARIO(S)




VIGESIMA SEPTIMA.- JURISDICCION. Para todo lo relativo a in-
terpretacién del presente contrato, las partes se someten ex
presamente a la jurisdiccién de los tribunales comunes compe
tentes para el Distrito Federal o para el Estado de la Fede-
racibén en que tengan sus domicilios "EL CLIENTE", "LOS DEPO-
SITARIOS" o "LOS OBLIGADOS SOLIDARIOS", o en cualquier otra
jurisdiceidn en que sus bienes se encuentren, a eleccién de
FACTORING S.A. DE C.V., renunciando al fuero que por cual---
quier causa les pudiera corresponder en el presente o en el
futuro.

México, Distrito Federal, a los dias
del mes de de mil novecientos
noventa y,

FACTORING S.A. DE C.V. EL CLIENTE

OBLIGADOS SOLIDARIOS

DEPOSITARIOS
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FOLIO:

EN LA CIUDAD DE MEXICO, DISTRITO FEDERAL, A LOS

DIAS DEL MES DE DE MIL NOVECIEN-
TOS NOVENTA Y. ANTE MI LICENCIADO PEDRO ~
CUEVAS GARZA, CORREDOR PUBLICO NUMERO CINCO DEL DISTRITO FE-
DERAL, COMPAREN EL SENOR

EN SU CARACTER DE REPRESENTANTE
LEGAL DE LA EMPRESA FACTORING S.A. DE c€.V., SENOR
EN SU CARACTER LEGAL

DE LA EMPRESA

SENOR(ES)

EN SU CARACTER DE OBLIGADO(S) SOLIDARIO(S), Y SENOR(ES)

EN _SU CARACTER DE DEPOSITARIO(S) CON OBJETO DB HACER CONSTAR
LA SIGUIENTE:

RATIFICACION

QUE RECONOCEN PLENAMENTE EL CONTENIDO Y FIRMAS DEL CONTRATO
DE FACTORAJE FINANCIERO, LEIDO Y EXPLICADO EL VALOR Y FUERZA
LEGAL DEL DOCUMENTO QUE SE RATIFICA, ASI COMO EL DE LA PRE--
SENTE ACTA, LAS PARTES RATIFICAN SU EXPRESA VOLUNTAD EN OBLI
GARSE CONFORME AL MISMO, ASI COMO DE RECONOCER LAS FIRMAS QUE
L0 CALZAN POR SER PUESTAS DE SU PUNO Y LETRA Y EN PRUEBA DE
ELLO, FIRMAN ESTA ACTA.



CERTIFICACION

SE EXPIDE LA PRESENTE ACTA EN LOS TERMINOS DEL ULTIMO PARRA-
FO DEL ARTICULO SESENTA Y SIETE DEL CODIGO DE COMERCIC VIGEN
TE, INCLUYENDO EL DOCUMENTO QUE SE RATIFICA FORMANDO PARTE -
INTEGRANTE DE LA MISMA, EN ESTA MISMA FECHA, PARA TODOS LOS
EFECTOS LEGALES A QUE HAYA LUGAR.- DOY FE.

FACTORING S.A. DE C.V. EL CLIENTE

OBLIGADOS SOLIDARIOS

DEPOSITARIOS

LIC. PEDRO CUEVAS GARZA
CORREDOR PUBLICO NUMERO
5 DEL DISTRITO FEDERAL.



ANEXD “C" N

RELACION DE DEUDORES



ANEXQ "B"

CONDICIONES GENERALES

QUE FORMA PARTE INTEGRANTE DEL CONTRATO No.

FACTORING S.A. NDE C.V. y "EL CLIENTE" convienen en las siguien
tes Condiciones Generales:

a) bLimite o lfnea de adquisicidn o de Crédito
b) El Precio de Compra de esta operacibén es de
c) Porcentaje de Reserva sobre los CREDITOS cedidos

d) Tasa de Referencia

e

-

Sobre Tasa por Saldos Diarios

£) Honorarios por la cesién

g) Honorarios por:

1) Administracién
i1} Cobranza
iii) Otros

h} Fecha de vencimiento

FACTORING S.A. DE C.V. EL CLIENTE




ANEXD "D"

DECLARACION DE OTORGAMIENTO DE FPODER

QUE FORMA PARTE INTEGRANTE DEL CONTRATO No.

Estimados sefiores:

Por medio de la presente declaramos para todos los efectos
legales a que haya lugar que
ha otorgado a FACTORING S.A. DE C.V., poder para suscribir
T{tulos de Crédito de conformidad con el Art{culo 9, Frac-
cién II de la Ley General de T{tulos y Operaciones de Cré-
dito en vigor, para ser ejercitado por todos y cada uno.de
los funcionarios de FACTORING S.A. DE C.V., que tengan po-
der para suscribir Tftulos de Crédito; con el objeto de --
que endose a su favor cualesquier T{tulo de Crédito expedj

do a nombre de

ATENTAMENTE

NOMBRE Y PUESTO DE LA PERSONA
QUE FIRMA .
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