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1
v',vINV’I"R‘ODUCCION
Dificil'es elegir el tema para la elaboracidn de una te--
"’sis que ‘se desarrolla con el fin de obtener el titulo profesional;
asi como es importante la eleccién del director y de un tépico --
que resulte novedoso y de actualidad.

Al escoger el tema de "LA COMISION MERCANTIL", pretendo -
resaltar la importancia de dicha figura en el derecho moderno, ya
que la comisién al igual que la representacibén tienen una funcién
fundamental dentro de la vida comercial en México al permitir a -
una persona obrar juridicamente a nombre de otra, facilitando asi
la resolucidén de un sin niimeros de negocios.

Por otra parte pretendo establecer la importancia de 1a -
figura de la Comisién Mercantil y demostrar que actualmente ha --
cambiade su enfoque pero no asi su importancia.

Necesariamente incluiré en este trapajo la problemdtica -
que surgié en materia laboral al confundir el contrato de Comi --
sién Mercantil con una relacidn de tipo laboral en ia cual el pa-
trén no tenia que cumplir con las obligaciones inherentes al dere
cho del trabajo.

Para tal efecto haré mencién de varias jurisprudencias -~
con cuya base trataré de marcar 10s momentos en gue €5 un contra-
to de comisidn y cuando se presenta una relacidn netamente labo -
ral.

Considerando que uno de los propbsitos fundamentaqles que
se pretenden mediante la elaboracién de una tesis profesional, es

el de generar de alguna manera aportaciones al derecho, uno de ~--



los capitulos del presente trabajo, tratard el conceptc de la co-
misidén mercantil y la (s) diferencia (s) de ésta con otras figu--
ras afines como son el mandato civil y mercantil, ademis de la re

presentacidn.



CAPITULO I
LA REPRESENTACION Y EL MANDATO

I. CONCEPTO DE REPRESENTACION

Para poder iniciar el estudio y anilisis del contrato de-
comisién mercantil, es necesario primero hacer mencién de las fi-
guras de la representacidén y del contrato de mandato, ya que como
veremos mis adelante la comisién mercantil es precisamente el man
dato aplicado a actos concretos de comercio.

Una vez hecha esta aclaracidn, iniciaremos el estudio de-
estas dos figuras.

Unc de los fines primordiales del derecho, es la conserva
cién del orden y la paz en la comunidad, sin embargo, también per
sigue otras metas tales como la cooperacidn social, a esta (Gltima-
se encamina el derecho contractual y una parte considerable del -
derecho privado patrimonial. Una de las instituciones del derecho
privado que mds eficacia presta para el ejercicio del principio-
de la cooperacién social, es la representacién, fiqgura por la que
se permite obrar jur{dicamente por medio de otro, a las personas-
fisicas, a mis de ser condicién indispensable para la actuacidn -

de las personas jurfdicas. (1)

{1) ROCCO, Alfredo, "Principios de berecho Mercantil", Libreria General de vig
toriano Suarez, Madrid, 1931, Seccidn 22, pdg. 273.



Seglin Alfredo Rocca, puede entenderse por ;epresentacién,
a la institucién juridica por medio de la cual una persona llama-
da representante da vida a un negocio juridico en nombre de otra-
que se denomina representado, de forma tal, que el negocio se con
sidera como creado directamente por ésta, y a ella pasan inmedia-
tamente los derechos y obligaciones que nacen del negocio. {2).

El derecho romano desconocid esta institucidn, ya que no-
pudo concebir que el acto juridico realizado POr una persona pudie
se nunca surtir efectos directamente respecto a otra; y alin cuan-
do hay algunos que opinan que singularmente en la compilacién jus
tiniana estd reconocida, a los romanistas de nuestra é&poca les pa
rece, en general, ajena al derecho romano; ello obedece principal
?ente a la organizacidén de 1a familia romana que autorizaba al pa
ter familias para adquirir mediante los hijos y los esclavos, y -
por tanto, sobraba una institucidén encaminada a conseguir el mis-
mo fin., La representacidn como instituciédn juridica se afirma en-
los siglos XIV y XV debido al influjo del derecho canénico, y hoy
el derecho moderno arranca de un principio opuesto al del derecho
romano, o sea, el absoluto y geﬁeral reconocimiento de la repre—-
sentacién en los negocios juridicos, a cuyo resultado contribuye-
ron la desaparicién de la esclavitud y las modificaciones sucesi-
vas que sufrid la constitucibén de la familia, sobre todo a pa --

(2) ROCCO, Alfredo, "Principios de Derecho Mercantil", Libreria General de --
Victoriano Suarez, Madrid, 1931, Seccion 22, pags. 273 y siguientes.



tria potestad, y al haber llegado a la imposibilidad de la adquisi
cién de derechos mediante los hijos y los esclavos, se ha impuesto
la necesidad de una institucién que permita obrar juridicamente --
por medio de otras personas de una manera sencilla y segura, y de-
cuya necesidad ha surgido la institucidn de la representacidn. (3)

Esa necesidad de la cooperacidn ajena en la formacidén de--
los negocios juridicos, se experimenta mds enérgicamente en las -~
relaciones mercantiles, que han sido siempre més amplias y compli_
cadas. Para el comercio que fue primero local, después nacional y_
més tarde internacional es necesario realizar simultineamente nego
clos en lugar distinto, y de ah{ la posibilidad de obrar y formalj
zar negocios mediante otros; es por consiguiente, la representa --
cién, un instituto del mayor interés para las relaciones mercanti-
les, y que en esta materia encuentra aplicacién mis extensa.

Es por lo anterior que la mayorfa de las legislaciones tig
nen inscrito implicita a expifcitamente el principio del reconoci-

miento libre de la representacidn.

CONCEPTO DE REPRESENTACION

Hay que distinguir tres conceptos diferentes que suelen --
confundirese con frecuencia; é&stos son: poder, representacién y --

mandato.

{3) Rocco, Alfredo, "Principios de Derecho Mercantil", Libreria General de Vig
toriano Suarez, Madrid, 1931, Seccién 22, pag. 274.



sdnchez Medal (4), refiere que "el poder es la facultad ~-
concedida a una -persona llamada representante para obrar a nombre-
Y-por cuenta de otra, llamada representada".

El mismo autor afirma que esa facultad tlene su origen en-
tres fuentes:

l.- El1 poder concedido por la ley, como es el caso del tu-
tor o el titular de la patria potestad, personas que por razdn de -
la ley pueden actuar a nombre del incapaz que estén representando,
como es el caso del concesionario de un crédito, al cual le conce-
de poder la ley para absolver posiciones en nombre del cedente.

2.~ Puede ser concedido dicho poder a través de una resoly
cibébn judicial, como es el caso del representante comin de varios -
actores o varios demandados que gjecutan la misma accidén u oponen-
la misma excepcidén, y al no ponerse de acuerdo sobre la designa --
cién de un representante, éste es nombrado por un juez de acuerdo -
con el artfculo 53 del Cédigo de Procedimientos Civiles.

3.~ Por Gltimo, el poder puede ser concedido unilateralmen
te por una de las partes, en un contrato de mandato, que es uno de
los casos frecuentes en que se empleaerrdneamente el término manda
to como sinénimo de poder (articulo 2554 del Cédigo Civil).

Por otra parte, debemos distinguir el término representa--

cibén que es el acto de representar, o sea el acto por el cual una-

(4) SANCHEZ MEDAL, Ramdn, "De los Contratos Civiles®, Porrlia, México, 1980, ——-
pag. 256 y siguientes.




persona dotada de un poder, que se le llama representante, obra a-
nombre y por cuenta de otra llamada representado.

Barrera Graf (5) sefiala que por representacién podemos en-
tender "la realizacién y ejecucidén de actos juridicos a nombre de-
otro". Esta actuacién a nombre de otro supone la cencesidn previa
de atribuciones y facultades, ya sea por una persona o por virtud-
de la ley. Es posible sin embargo, que quien obra a nombre de -~
otro, lo haga sin esa previa atribucién de facultades; también ---
aquf existe representacidn, pero estd sujeta 2. una ratificacién --
posterior de aquél a cuyo nombre se obrd.

Barrera afirma también que la representacidén puede derivar
de la voluntad y acuerdo de las partes (representacidn v&luntaria)
o bien de la propialey {representacidn legal).

La primera puede derivar de un acto unilateral o bien que-
el poder se acompafie del acuerdo del representante, caso en el --
cual nos encontramos frente a un contrato, como pueden ser el man-
dato o la comisidén representativa.

La segunda la otorga un ordenamiento, ya sea para represen
tar a menores, ausentes o interdictos, o en situaciones en que el-
representado no puede obrar por s{ mismo, como es el caso del alba-
ceazgo y la sindicatura.

Asfi, toda representacidn supone un poder, pero no debe de-

confundirse ésta, ya que el poder es la facultad de representar, -

(5) BARRERA GRAF, Jorge, "La representacidn voluntaria en el derecho privado",-
UNRM, México, 18967, pags. 11 y siguientes.



en. tanto que la representacidn es ya el ejercicio de esa facultad-
0 el acto por el cual se pone en prActica la misma.

el efecto de la representacidén, es gue el acto que realiza
el representante a nombre del representado, produce efectos juridi
cos directamente sobre el patrimonio de este (ltimo y el represen-
tante queda ajeno a dichos efectos derivados del acto que realizd.

Por (ltimo, como habiamos seflalado, hay que distinguir la-
figura llamada mandato. El mandato de acuerdo a la definicién del
articulo 2546 del Cédigo Civil vigente y de la cual S&nchez Medal-
{6) opina que es bastante acertada, es un contrato por el que el -
mandatario se obliga a realizar por cuenta del mandante 108 actos -
juridicos que éste le encarga.

E1l mandato puede ser de dos clases, representativo, cuando
el mandante concede poder al mandatario para que éste pueda obrar-
a nombre de aquél, o bien el mandato no representativo si el man -
dante no concede al mandatario dicho poder (7).

En el derecho mexicano el mandatario puede cbrar a nombre-
propio o en el del mandante, salvo pacto en contrario (articulo --
2560 del cbédigo Civil).

De acuerdo a estas ideas, Sanchez Medal (8) afirma que «--

existen diversas variantes como son:

(6) SANCHEZ MEDAL, Rambn, Op. Cit. pégs. 252 y siguientes
(7) Idem. pdAgs. 255 y siguientes.
(8) Idem. pigs. 257 y siguientes.



Poder sin representacidén ni mandato, por ejemplo, el tu--
tor que tiene poder o facultad por la ley para dar en arrendamien
to por un afio un determinado inmueble de su pupilo, se abstiene -
de celebrar ese contrato y prefiere esperar un tiempo.

Poder y representacién pero sin mandato, por ejemplo, un-
padre que a nombre de su menor hijo cobra y recibe el pago de un-
legado a favor de dicho menor.

Poder, representacién y mandato, por ejemplo, cuando un -
mandatario expresamente facultado por el mandante, compra a nom--
bre de éste, un determinado bien.

Mandato y poder pero sin representacidn, por ejemplo, - -
cuando el mandatario expresamente facultado para comprar un inmue
ble a nombre del mandante, sin embargo, compra dicho bien para si
mismo, esto es, en nombre propio.

Mandato sin poder ni representacidn, por ejemplo, cuando-
el mandante no ha facultado expresaﬁente al mandatario para que -
obre a nombre de aquél, sino que una y otra parte han convenido -
en que los actos jurfdicos sean realizados por el mandatario a --
nombre propio y sblo por cuenta del mandante.

A continuacidén pasaremos a analizar el contrato de manda-
to una vez que hemos estudiado en forma breve las diferencias en-

tre poder, representacidén y mandato.



II. CONTRATO DE MANDATO

II.1 CONCEPTO

1I.2 ELEMENTOS

II.3 OBLIGACIONES

II.4 MODO DE TERMINACION

II.1. Concepto: El mandato ha tenido diferentes conceptos
a lo largo de la historia. En el derecho romano se definia al --
mandato como un contrato por el cual una persona se obligaba a ha
cer gratultamente un acto para otra. Una caracteristica esen- -
cial era que el mismo era gratuito.

Posteriormente el Cédigo de Napolebén establece que el man
dato o procuracidn es un acto en virtud del cual una persona con-
flere a otra la facultad de hacer cualquier cosa para el mandante
y en su nombre.

El cédigo Civil Espaficl en cambio lo define diciendo que-
“por el contrato de mandato se obliga a una persona a prestar al-
gln servicio o a hacer alguna cosa por cuenta o encargo de otra".
Esta definicién no prevé ni hace indicacibén alguna en relacidn --
con la naturaleza jurfdica de los actos en que consiste.

En México, S&nchez Medal (9) opina que la definicién con-
tenida en el artfculo 2546 del C6dige Civil y de la que ya hemos-

hecho mencidn, es bastante acertada.

(9) SANCHEZ MEDAL, Ramén, Op. Cit. pags. 252 y siguientes.
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Esta definicién difiere de ‘la contenida en el Cddigo de -
1884, y afirma Sinchez Medal .(10) que estas diferencias consisten
bisicamente en:

1.~ El Cddigo actual no exige que el mandato sea ostensi-
ble o representativo, por 1o que no es necesario que el mandata--
rio obre siempre en nombre del mandante, sino permite que sea no-
representativo, indicando dnicamente que el mandatario obra por -
cuenta del mandante (articulos 2546 y 2560 del Coédigo Civil vigen
te).

2,- Es un mandato oneroso, por naturaleza, por lo que es-
necesario pacto expreso para que éste sea gratuito. De acuerdo -
con Sinchez Medal (11} al no ser la retribucidn elemento esencial,
no se incluye en la definicién.

3.~ El mandato es considerado como un contrato y no un ag
to, pues aunque generalmente sblo interviene el mandante al confe
rir el mandato, siempre se requerird la aceptacién del mandatario
para que pueda ser perfecto.

4.- Su objeto es necesariamente la celeb;acién de actos -
jurfdicos en contraposicién a actos materiales (articulos 2546 y-

2548 del Ccbdigo Civil vigente).

Pueden ser objeto del mandato, todos los actos licitos --

{10) SANCHEZ MEDAL, Ramdn, Op. Cit. pig. 252.
(11) Idem, pdg. 252



paraslos que la ley no exige que intervenga personalmente el inte
resado, es decir no pueden ser objeto del mandato agquellos actos-
calificados por la ley como personalisimos (el testamento).

El contrato de mandato, como ya lo habfamos mencionado, -
es un contrato oneroso y solamente serd gratuito mediante pacto -
expreso. Es bilateral, ya que engendra obligaciones desde su per
feccionamiento, no s8lo a cargo del mandatario sino también del -
mandante, como es el pagar la retribucidn al primero.

' Es un contrato de los llamados intuitu personae (articu--
los 2574 y 2575 del cbddigo Civil vigente). Y por esto termina --
con la muerte de cualquiera de las dos partes (artfculo 2595 frac
cidn III del C8digo Civil vigente) y no puede el mandatario encar
gar a un tercero el desempefio del mandato a menos que se le hubie
re facultado expresamente.

En cuanto a la forma, es un contrato formal ya que ain el
mandato verbal por una cuantia menor debe ser ratificado por es-
crito (artfculo 2552 del cdédigo Civil vigente), siendo nulo el -~
mandato que no reftna los requisitos legales de forma {articulo ~-
2557 del Cédigo Civil vigente).

Sdnchez Medal{12) dice gue generalmente es un contrato --—
principal, es decir subsiste por sf mismo. También dice que pue-
de ser accesorio como el caso del mandateo irrevocable que se otor

ga ‘como condicién en un contrato bilateral o como medio para cum-

(12) SANCHEZ MEDAL, Ramdn, Op. Cit. pdg. 253.



12-A

piir una anterilor obligacién ya contrajda.

Sdnchez Medal {(13) distingue dos especies de mandato: el-
que llama mandato civil para actos civiles y el mandato mercantil
o comisién para actos concretos de comercio. En este capftulo -~
analizaremos el contrato de mandato civil y en el siguiente capfi-
tulo el mandato mercantil o comisién.

II.2 Elementos: Ahora estudiaremos los elementos que con
forman el contrato de mandato, los cuales se dividen en persona--
les, reales y formales.

Elementos personales: las partes que intervienen en este-
contrato son el mandante y el mandatarlio. E1 primerc es quien en
carga la ejecucién de actos jurfdicos al segundo, el cual se oblji
ga a realizarlos por cuenta del mandante.

El Ccédigo Civil vigente no contiene en los articulos gque
regulan al mandato, ninguna referencia especial a la capacidad de
las partes que intervienen en é1.

Sin embargo, como afirma Rafael de Pina {14) la capacidad
que se exija al mandante para el otorgamiento del mandato, serd 1la
que necesitarfa para celebrar los actos propios del mandato en ca
8o que los realizara é1 personalmente. En otras palabras, debe -
tener la capacidad para celebrar por sf el acto jurf{dico que ha -

encomendado realizar.

(13) SANCHEZ MEDAL, Ramdn, Op. Cit. pags. 253 y siguientes.
(14) PINA, Rafael de, "Elementos de Derecho Civil Mexicano! Porrfia, México, --
1982, Volumen IV, pag. 149.
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En el caso del mandatario, opera en forma distinta, ya que
réste sélo requiere de capacidad general para contratar, aunque no-
ténga,él la capacidad especial para celebrar por si{ mismo en nom -
bre propio el acto jurf{dico que se le ha encomendado. Como ejem--
plo estd el caso en que un extranjero no puede adquirir para s{ -
mismo un terreno ubicado en zonas prohibidas de la costa o fronte-

>ra, pero si puede representar a un mexicano en dicha adquisicidén.

Nuestro Cddigo Civil vigente dispone por otra parte que -
cuando el mandatario obre en su propio nombre, es decir mandato -~--
gin representacién, el mandante no tiene accidén contra las perso--
nas con gquienes el mandatario a contratado, ni éstas tampoco con--
tra el mandante (articulo 2561 del Cédigo Civil).

Elementos reales: de acuerdo con el art{culo 2548 del Cé6--
digo Civil, pueden ser objeto del mandato todos los actos licitos-
para los que la ley no exija la intervencién personal del interesa
do, es decir actos personal{simos tales como otorgar testamento,-
absolver posiciones cuando se exija que &sta sea personal, ni para
que los cdnyuges concurran a las juntas de advenimiento preparato-
fias al divorcio voluntario, para ejercer derechos politicos, para
votar y para desempefiar cargos pliblicos ya sean de eleccién o por-
designacién. También el cargo de administrador de una sociedad --
anbénima que fuera designado por la asamblea de accionistas.

Los actos jurfdicos gque se encomienden al mandatario deben

ser licitos, pues de lo contrario seria nulo el mandato.
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Respecto del objeto del mandato, Rafael de Pina (15) sos--
tiene que no existe una opinidn generalizada de si deben ser actos
materiales o finicamente actos juridicos.

En este sentido S&nchez Medal opina que necesariamente de-
ben de ser actos juridicos y no actos materiales, pues afirma que-
precisamente en ello radica una de las diferencias del contrato de
mandato con el contrato de prestacidn de servicios profesionales,-
el cual su objeto no son actos jurfdicos, sino actos en ejercicio-
de una profesién, ya sea médicos, abogados, ingenieros, etc.,. In
clusive en ocasiones, su trabajo es sdlo de asesorfa y no implica-
la realizacidn de ningin acto juridico. ‘

Nosotrqs coincidimos con esta interpretacibn, ya que como-
asentamos anteriormente es precisamente la realizacidn de actos ju
ridicos 1o que diferencia al mandato de otros contratos cuyo obje-
to es la ejecucién de actos materiales como son el contrato de --
obra y el de prestacidn de servicios profesionales.

Elementos formales: el mandato puede ser desde el punto de
vista formal, escritoc o verbal, por su extensidén general o espe --
cial y por la manera de desempefiarlo, mandato con o sin representa
cién.

E1 cbédigo Civil establece que cuando el negocio para el ~-
que se confiere el mandato tenga un valor superior a docientos pe-

sos, pero no llegue a cinco mil, deberd otorgarse en escrito priva

(15) PINA, Rafael De, "Elementos de Derecho Civil Mexicano" , Porrila, México,-
-1982, Volumen 1V, pag. 150.
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.do ante dos testigos, sin que sea necesaria la previa ratificacién
de las Eirmas (articulo 2556 del Cddigo Ccivil vigente).

Por otra parte, el articulo 2555 dispone que el mandato --
se otorgari en escritura pfiblica o en carta poder firmada ante dos
testigos. y ratificadas las firmas del otorgante y testigos ante no
tario o ante los jueces o autoridades correspondientes, cuando el-
mandato sea general, cuando sea de mis de cinco mil pesos, o si el
negocio para el que se otorga requiera por ley que conste en ins -
trumento piiblico.

El mandato general es definido como aquel que comprende to
dos los negoclos del mandante y en contraposicién, el especial es-
el que comprende Gnicamente alguno o algunos negocios {16).

En realidad y seglin lo afirma Sadnchez Medal (17) en nues--
tro derecho, todo mandato es formal, ya que alin el mandato verbal-
cuya cuantia sea menor de docientos pesos, debe de ratificarse an
tes de que concluya el negocic {art{iculo 2552).

Hay una manera de convalidar un mandato deficiente en su--
forma y es mediante la ratificacién por el mandante de los actos -
efectuados por el mandatario. Esta ratificacidn no tiene que reu-
nir las mismas formalidades del mandato, ya que la ratificacidén ti
cita puede consigtir en la ejecucibdn por el.mandante de las rela--

ciones juridicas derivadas del mandato informal (18).

(16) PINA, Rafael, "Elementos de Derecho Civil Mexicano", Porrfa, México, —-
1982, Volumen IV, pag. 154. .
(17) SANCHEZ MEDAL, Ramon, Op. Cit. pdg. 260.

(18) Idem, pag. 261.
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II.3 Obligaciones: Una vez estudiado los elementos del con
trato de mandato, analizaremos las obligaciones del mandante y del-
mandatario. Estas pueden dividirse en dos grupos:

1.- Obligaciones del mandatario con respecto al mandante.

Se pueden resumir bisicamente en dos, la ejecucidn del man
dato y la rendicién de cuentas sobre dicha ejecucién.

La ejecucién debe hacerla personalmente el mandatario por-
ser un contrato intuitu personae, Salvo autorizacibn expresa del -
mandante, Estd obligado ademds a sujetarse a las instrucciones rg
cibidas y en ningfn caso puede proceder contra disposiciones expre
gas del mandante. E1 Cbédigo Civil autoriza, sin embargo, al manda
tario para suspender el cumplimiento del mandato cuando a su jui--
cio, cualquier accidente imprevisto hiciese perjudicial la ejecu-
cibén de las instrucciones recibidas. Deberd comunicarlo al mandan
te a través del medio mis rdpido posible (articulo 2564 del cbdigo
civil).

En resumen, el mandatario deberd actuar dentro de los limi
tes que le hayan sido seflalados o dentro de las facultades que le-
fueron conferidas. Si el mandatario traspasa esos limites, los ag
tos realizados por &l en exceso del mandato, serin nulos con res--
pecto al mandante y ademis estd obligado a pagarle dafios y perjui-
cios, a menos que el mandante los ratifique (articulos 2565 y - - -
2568 del Cddigi Civil).

En relacién a terceros, por actos cometidos en exceso de -

las facultades concedidas, el mandatario es responsable de los da-
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fios y perjuicios que cause al mandante y al tercero con quien con
traté, si este Gltimo ignoraba que el mandatario habia traspasado
los limites del mandato (articulc 2568 del Cdédigo Civil).

El mandatario estd obligado ademis (articulo 2566 del Co-
digo Civil), a dar oportunamente noticia al mandante de todos los
hechos o circunstancias que puedan determinarlo a revocar o modi-
ficar el encargo. Asimismo, debe ddrsela sin demora de la ejecu-
cién de dicho encargo.

En la ejecucidn del mandato, si el mandatarie no recibié-
instrucciones concretas o no recibié facultades para actuar a su-
arbitrio, deber4 siempre consultar al mandante, siempre que la na
turaleza del negocio lo permita, pero si ello no fuere posible, -
deberd actuar prudentemente, cuidando el negocio como si fuera --
propio.

En relacién a 1a.segunda obligacidn, la de rendir cuen --
tas, S&nchez Medal (19) opina que esta obligacién tiene un carfc-
ter complejo, ya que com;rende por una parte, dar oporéuna noti--
gia al mandante acerca de la ejecucién del mandato, y por otro la
do suministrar al mandante con oportunidad, una relacidén de gas -
tos, entradas y salidas con los recibos y comprobantes respecti--
vos.

También implica la obligacidén de devolver al mandante los

bienes y las sumas recibidas en virtud del poder y ain los intere

(19) SANCHEZ MEDAL, Ramdn, Op. Cit. pig. 267.
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ses sobre tales sumas si el mandatario dispuso de ellas.

El articulo 2569 del Cédigi Civil dispone expresamente =--
que el mandatario estd obligado a dar al mandante cuentas exactas
de su administracién, conforme al convenio, si lo hubiese, y no -
habiéndolo, cuando el mandante lo pida y en todo caso al fin del-
contrato.

2.- Obligaciones del mandante con relacidn al mandatario.

Son también fundamentalmente dos obligaciones; una que --
surge al momento de celebrar el contrato, gque puede suprimirse ~-
por un pacto expreso, y que es la de pagar una retribucidn al man
datario. La otra que puede surgir eventualmente, consiste en de-
jar indemne al mandatario.

Respecto de la retribucibn, &sta debe de pagarse, afn sin
haberse acordado nada al respecto, ya que el mandato es oneroso -
por naturaleza, y para ser gratuito debe haber pacto expreso far-
tfculo 2549 del Cédigo Civil). La misma debe pagarse, as{ como -~
el reembolso de gastos e indemnizacién de dafios o perjuicios, en-~
su caso, aunque el mandante no haya tenide exito en el negocio, -
ya que el mandatario no es su socio y la obligacidn del mandata--
rio de ejecutar el mandato es por su actividad y no por el resul-
tado del negocioc.

El mandatario puede retener enprenda, de acuerdo al arti-
culo 2579 del Cddigo civil, las cosas objeto del mandato, hasta -~
que le hayan sido reembolsados los gastos incurridos o en su caso

haya sido indemnizado.
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‘Sénchez Medal (20), habla de que suele mencionarse una --
tercera leigacién a cargo del mandante, que es la de cumplir éon
las obllgaéiones contraidas a nombre de &1 (mandato representati
vo), por el mandatario frente a terceros y dentro de los limites-
del mandato.

Esta obligacién con respecto de terceros no existe en el-
mandato no representativo, ya gque las obligaciones las asume di--
rectamente el mandatario con los terceros {artfculo 2561 del Cédi
go Civil).

Lo antes expuesto, no impide que por las relaciones inter
nas entre mandante y mandatario, el primero lo deje indemne y el-
segundo le rinda las cuentas correspondientes. -

I1.4 Modo de terminacidn: Una vez expuestas las obligacig
nes del mandante y del mandatario, pasaremos a estudiar las cau--
sas de terminacidn del contrato de mandato.

De conformidad con el articulo 2595 del Cddigo Civil, el-
mandato termina: a} por revocacién. b)'por renuncia del mandata-
rio. c¢) por muerte del mandante o del mandatario. d) por inter-
diccién de uno u otro. e) por el vencimiento del plazo y por la-
conclusidn del negocioc para el que fue concebido. f) en los ca--
sos previstos por los articulos 670, 671 y 672 del cédigo Civil,-

relativos a la ausencia del mandante.

(20) SANCHEZ MEDAL, Ramdn, Op. Cit. pig. 269.
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El mandante, segiin el articulo 2596 del Cddigo Civil, pue
de revocar el mandato cuando y como le parezca, salvo en los ca--
sos en que su otorgamiento se hubiese estipulado como una condi--
cién de un contrato bilateral o como medio para cumplir una obli-
gacidn, en esos casos tampoco el mandatario puede renunciar.

Ademds, cuando el mandato se otorgd para tratar con una -
persona determinada, el mandante deberd notificarle de la revoca-
cibn, so pena de quedar obligado frente al tercero por los actos-
que realice el mandataric después de la revocacidn. Esto opera -
finicamente en el caso de que el tercero sea de buena fe {(articulo
2597 del Cédigo Civil}.

El mandante puede exigir la devolucién del instrumento en
que conste el mandato, y todos los documentos relativos al nego--
cio o negocios que tuvo a su cargo el mandatario. E1 mandante --
que descuide exigir los documentos que acrediten los poderes del-
mandatario, serd responsable de los dafios que puedan resultar por
esa causa a terceros de buena fe {articulo 2598 del Cédigo Civil)

La constitucién de un nuevo mandatario para un mismo asun
to importa la revocacidn del primero desde el dia en que se noti-
fique a éste el nuevo nombramientc (artfculo 2599 del Cédigo Ci--
vil).

Dispone el cédigo Civil en su artfculo 2600 en relacién -
con el término del mandato, por muerte del mandante, que aunque -
termine por esta causa, debe el mandatario continuar en la admi--

nistracidn, entre tanto los herederos proveen por s{ mismos a los
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negocios, siempre que de lo contrario pueda resultar algin perjuji
cio. Si bien puede el mandatario pedir al juez que fije un plazo
corto a dichos herederos para que se hagan cargo de los negocios,
Transcurrido el plazo, cesa la responsabilidad del mandatario.

En el caso de que el mandatario muera, deben sus herede--
ros dar aviso al mandante y practicar, solamente las diligencias-
que sean indispensables para evitar cualquier perjuicto {articulo
2602 del Cédigo Civil).

La interdiécién del mandante o del mandatario también es-
causa de terminacidén del mandato, pero por analogf{a con el trata-’
miento que se da cuando ocurre la muerte de alguna de las partes,
el representante del mandatario sujeto a interdiccidn, deberé rea
lizar todos los actos administrativos o de conservacién para evi-
tar perjuicios al mandante (21).

Ccuande la interdiccidn sobreviene al mandante, el mandata
rio, también por analogfa con lo que prevé la ley cuando el man--
dante muere, deberd continuar realizando los actos administrati--
vos 'y conservatorios necesarios para evitar perjuicio al mandante
(22).

El mandatario que renuncie, tiene la obligacidn de seguir
el negocio mientras el mandante no provee a la procuracidn, sifde
lo contrario se sigue algin perjuicio (articulo 2603 del Cédigo -

civil).

(21) SANCHEZ MEDAL, Ramdn, Op. Cit. pig. 274.
(22) 1dem.
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Por @iltimo, 1o que el mandatario, sabiendo que ha cesado-
el mandato, hiciere con un tercero que ignore el término de la -~
procuracién, no obliga al mandante, salvo el caso previsto en el-
articulo 2597 del Cédigo Civil, que se refiere al caso en gque un-
mandato sea dado para tratar con persona determinada, y al que ya

nos hemos referido anteriormente (articulo 2604 del Cbédigo Civil}

III. AUXILIARES DEL COMERCIO

Mantilla Molina (23) define a los auxiliares mercantiles-
como “"las personas que ejercen una actividad con el propbsito de-
realizar negocios comerciales ajenos o facilitar su conclusidn".

continlla diciendo Mantilla (24) que existen dos clases de
auxiliares; los dependientes o del comerciante y los independien-
tes o- del comercio. Entre los primeros distingue a los que estdn
siempre subordinados a un comerciante, al cual prestan sus servi-
cios de manera exclusiva. Los segundos no estin subordinados a -
ningin comerciante determinado, desplegando su actividad a favor-~
de quien se los solicite, por lo que son -en realidad auxiliares ~
del comercio y no de un comerciante en especial. Dentro de los -
primeros, por mencionar algunos, estén los corredores, agentes de

comercio y comisionistas.

{23) MANTILLA MOLINA, Roberto, "Derecho Mercantil", Porrita, México, 1979, «-
pig. 149.
(24) Idem.
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Los segundos comprenden, mencionando sélo los mds impor--
tantes, a los factores o gerentes y a los dependientes.

Los corredores.- Mantilla afirma (25) que ellos tienen 1la
funcién de poner en contacto a personas interesadas en celebrar -
un .contrato. Su intervencién, aclara Mantilla, no se limita a --
concertar los contratos, sino a otras cuestiones relacionalas con-
ellos, por lo que a las funcliones de mediador han ido afiadiéndose
les otras como las de perito mercantil y fedatario.

El articulo 51 del cddigo de Comercio define al corredor-
como “...el agente auxiliar del comercio, con cuya intervencién -
se proponeny ajustan los actos, contratos y convenios y se certi-
fican los hechos mercantiles. Tiene fe piblica cuando expresamen
te lo faculta este cddigo u otras leyes, y puede actuar como peri
to en asuntos de trdfico mercantil®.

El corredor adquiere ese cardcter mediante un acto admi--
nistrativo ilamado habilitacidn, que estd previsto en el articulo
56 del Codigo de Comercio.

Los requiéitos para el ejercicio de la correduria, las --
obligaciones de éstos, as{ como las prohibiciones a que estén su-
jetos, estén previstas en los artigculos 51 a 74 del Cédigo de Co-
mercio.

Entre las prohibiciones estin que los corredores no pue--

den dedicarse al ejercicio del comercio, ser comisionistas u ocu-

(25) MANTILLA MOLINA, Roberto, "Derecho Mercantil", Porrfa, México, 1979, -—-
pags. 151 y siquientes. .
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par puestos que los supediten a un comerciante, como son factor o
dependiente. Tampoco pueden tener un interés directo o indirecto
en los contratos en que intervengan {articulo 69 del Cbdigo de Co
mercio).

Agentes de comercio.- Mantilla (26) comenta que nuestra ~
legislacién no regula la situaciédn jurfdica del agente de comer--
cio y es sblo en las leyes fiscales donde se encuentran normas --
que lo regulan. Mantilla (27) define a los agentes de comercio--
como "la persona fisica o moral que de modo independiente, se en-
carga de fomentar los negocios de uno o varios comerciantes". --
Continta diciendo que su actuacibén es independierte, lo que signi
fica que &1 mismo y no alguno de los comerciantes a cuyo favor ~-
ejerce funciones, es quien determina el modo, lugar y tiempo de -
desplegar su actividad.

Mantilla distingue al agente de ventas del corredor di--~
ciendo que el primero tiene un interés concordante con los comer-
ciantes a los que ayuda a fomentar su; negocios, mientras que el-
corredor debe ser por ley imparcial.

Los comisionistas.~ Nos limitaremos a dar la definicién--
contenida en el articulo 273 del C6digo de Comercio que dice que
"el mandato aplicado a actos concretos de comercio se reputa co-
misidén mercantil. Es comitente el que confiere comisién mercan-
til y comisionista el que la desempefia". Esta figura serd anaii
zada en los capitulos siguientes.

(26) MANTILLA MOLINA, Roberto, "Derecho Mercantil", Porriia, Méxica, 1979 ---~

Pégs. 155 y siguientes.
(27) Idem.
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Ahora analizaremos la figura del factor o gerente que se-
encuentra de acuerdo a la clasificacién de Mantilla antes mencio-
nada, como auxiliar del comerciante.

Factor.- De acuerdo con el artfculo 309 del Cédigo de Co-
mercio "se reputardn factores los que tengan la direccién de algu
na empresa fabril o comercial o estén autorizados para contratar-
respecto a todos los negocios concernientes a dichos estableci -~
mientos o empresas por cuenta y en nombre de los propietarios de-
los mismos*.

Barrera Graf (28) sostiene que en rigor, el gerente o di-
rector general (factor) es quien dirige la empresa o esti autori-
zado para celebrar todos los contratos y ejecutar todas las obli-
gaciones concernientes a ella. Continfia diciendo que el califica
tivo de factor se ha vuelto desusado en México, tanto en las le--
yes como en la prlctica de 1los negocios; se habla m&s bien de di-
rector general y de gerente general. Barrera opina (29) gque aun--
que la duplicidad resulta innecesaria, en muchas empresas se alu-
de a un director y a un gerente general.

Continfia diciendo, que es cuando no coinciden en una mis-
ma persona ambas calidades, cuando junto al director general y en
grado jerirquico inferior, se nombra un gerente general.

Ademis dice Barrera, junto a estas dos figuras que gozan-

(28) BARRERA GRAF, Jorge, "Diccionario Juridico Mexicano", Instituto de Inves-
tigaciones Juridicas, UNAM, México, 1983, Tpmo 1V, pag. 284
(29) Idem.
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de representacidn general, en la prictica suelen nombrarse varios
directores o gerentes, limitando sus funciones a ciertas dreas --
(finanzas, ventas, cobranzas, etc.). Por lo mismo que sus atri-
buciones se limitan a la actividad de indica su nombramiento, por
ejemplo, gerente de ventas, no pueden considerarse como factores-
por estar su representacidn limitada.

En este apartado sblo nos referiremos a la figura del fac
tor, es decir, el gue cuenta con representacién ilimitada en la -
empresa y no estudiaremos las figuras de gerentes de atribuciones
limitadas.

De aruerdo con Barrera (30) la naturaleza juridica del --
factor, es por un lado la de representante general y por otro, la
de auxiliar del comerciante. Esto, de acuerdo con Barrera (31) -
implica estabilidad y que ademds el factor obre a nombre y por --
cuenta del principal. Debe ser adem&s una persona fisica con ca-
pacidad para el ejercicio de derechos. Plantea Barrera (32) so--
bre si el factor estd vinculado al empresario por un contrato de-
servicios de naturaleza civil, o bien, por un contrato de traba--
jo. Al respecto afirma que si el factor, dirige la negociacién,-
no se darfa la subordinacidén con su principal; aunque dependa de-

é1 econdmicamente, por 10 tanto no habria relaciédn laboral. En =~

(30) BARRERA GRAF, Jorge, "Diccionario Juridico Mexicano", Instituto de Inves
tigaciones Juridicas, UNAM, México, 1983, Tomo IV, pag. 285.

(31) Idem.

(32) Ibidem.
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cambio, sostiene que si el gerente a pesar de su representacién--
general recibe instrucciones en materia de su competencia, si po-
drfia haber un contrato de trabajo.

Respecto al nombramiento del factor, de acuerdo con el ar
ticulo 310 del Cédigo de Comercio; debe hacerse por escrito y pu-
blicarse en el registro de comercio (artfculo 21, fraccién VII --
del Cbdigo de Comercio).

Barrera afirma (33) que no es necesaria la escritura notg
rial aunque la representacibén sea general, y que es por el hecho-
de su nombramiento por lo que se considera al factor representan-
te general de la emprésa (articulo 309 del Cédigo de Comercio) y-
autorizado para contratar a nombre de ella, obligando a su princi
pal (articulo 313 del cédigo de Comercio).

Si se 1limitaran las facultades del factor, y por conse--
cuencia ya no tuviera ese cardcter, ya que de acuerdo a los térmi
nos del articulo 309 del Cbddigo de Comercio, el apoderamiento del
factor es ilimitable, dichas limitaciones sbélo ser{an oponibles a
terceros que 1aseonocier$n, independientemente de que estuvieran-
inscritas en el registro de comercio (34).

Las leyes gque regulan la figura del factor, no establecen
en forma expresa su responsabilidad, por lo que Barrera {35) opi-

na que pueden aplicarse las disposiciones del cédigo de Comercio-

(33) BARRERA GRAF, Jorge, "Diccionario Juridico Mexicano? Instituto de Investi
gaciones Juridicas, UNAM, M@xico, 1983, Tomo IV, pag. 285.

(34) Idem. pdgs. 285 y 286. .

(35) Idem. pag. 286.
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sobfe la comisién meréantil y supletoriamente el Cddigo civii., -
en sus preceptos.-que rigen el mandato, en cuanto a que éste de —-
acuerdo con Barrera (36), puede considerarse tradicionalmente co-
mo la fuente principal de la representacidn.

El factor deberd pues, en el ejercicio de su encargo, su-
jetarse a las instrucciones gue reciba de su principal y en nin--
gin caso procederd contra disposiciones expresas del mismo (por -
analogfa, artfculo 286 del Cddigo de Comercio, obligaciones del -
comisionista y articulo 2562 del cddigo civil, obligaciones del -
mandatario).

Sin embargo, si el factor contrata sobre objetos compren--
didos en el tréfico de la empresa, se entenderi que lo hace por -
ésta, independientemente de que transgreda sus facultades o inclu
so cometa abuso de confianza {artficulo 315 del C6digo de Comer --
cio).

Barrera {37) opina que el nombramiento y la representa ---
cién general del factor, pueden terminar por las mismas causas --
que el contrato de mandato ( revocacién, renuncia, muerte o inter
diccién del principal si es persona fisica, o liquidacién si ésta
es persona moral, articulo 2595 del cddige Civil) pero también --
por la enajenacién del establecimiento de que estaba encargado ~-

{articulo 319 del cédigo de Comercio).

{36) BARRERA GRAF, Jorge, "Dicciocnario Jurfdico Mexicano", Instituto de Inves-
tigaciones Jur{dicas, UNAM, México, 1983, Tomo IV, pag. 266.
{37) Idem.
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Sin'embargé, los actos y contratos ejecutados por el fagc
tor,‘éerén vilidos respecto de su principal, mientras no llegue--
a noticia del factor la revocacidn del poder o la enajenacidn del
establecimiento o empresa de que estaba encargado, y respecto de-
terceros, mientras no se cumpla en cuanto a la revocacién del po-
der con la inscripcién y publicacidén de ella (articulo 320 del Cd
digo de Comercio}.

Pasaremos ahora a la figura de los dependientes.

Los dependientes.- Mantilla (38) afirma que de acuerdo -~
con el articulo 309, pirrafo segundo del Cédigo de Comercio, los-
dependientes son las personas que desempeflan constantemente algu-
na o algunas gestiones propias del tré&fico del comerciante, en --
nombre y por cuenta de éste. Por lo anterior, sefiala Mantilla --
(39) la nota que diferencia a los dependientes de los demds em-~-
pleados, es que tlenen la representacidn del comerciante frente a
terceros, si bien dentro de la esfera especial que resulta de su-
nombramiento o de las funciones que desempefian de hecho.

Agrega ademds el mismo autor, que los articulos 322 y 324
del cédigo de Comercio, establecen de modo expreso las facultades
de representacién que deben entenderse conferidas en ciertos ca--

sos a los dependientes. Sin embargo, afirma Mantilla (40) que el-

(38) MANTILLA MOLINA, Rokerto, Op.Cit. pag. 166.
{39) Idem.
(40) Ibidem.
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primero de los citados articulos, encuentra restringido en la préc
tica su campo de aplicacidn, por la extendida costumbre de confiar
a determinados dependientes (cajeros), la facultad de cobrar el im
porte de las ventas, con 1o cual resultan privados de ella los de-

pendientes vendedores.



31

CAPITULO II
LA COMISION MERCANTIL

I, :FORMACION HISTORICA DEL CONTRATO DE COMISION MERCANTIL

Joaquin Garrigues (41), afirma que la trayectoria histéri
ca de la figura del comisionista, se mueve entre 1os conceptos an
tagbnicos del viajero y dei residente, .de actividad dependiente -
de un comerciante y actividad independiente de todo comerciante.-
El precursor més remoto de la figura del comisionista, continfia -
Garrigues, se encuentra en la persona del que viaja en pafs ex --
tranjero y admite de sus-compatriotas, mercancias que lleva consi
go para venderlas durante el transcurso de su viaje, obteniendo -
una determinada retribucidén por este servicio.

Desde el siglo XII, afirma Garrigues (42) este viajero y-
al mismo tiempo negociante por cuenta ajena, suele ser un servi--
dor o empleado del comerciante lejano de quien reclbé el encargo-
y a quien ayuda en esta forma, a realizar sus operaciones comer--
ciales m&s alld de las fronteras del pafs comin. Posteriormente,
continfia diciendo el mismo autor, el viajante se hace estable y -
el dependiente se convierte en independiente, y es entonces cuan-
do surge la figura del comisionista en su fisonomia moderna, como

comerciante cuyo comercioc consiste en realizar operaciones mercan

(41) GARRIGUES, Joaquin, "Curso de Derecho Mercantil“, PForrfia, México, 1979, -
pag. 100.
(42) Idem, pdgs. 100 y siquientes.
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tiies por cuenta de otros comerciantes.

Por motivo de conveniencia prictica, los comisionistas --
contratan generalmente en su propio nombre, es decir, sin utili--
zar ninglin poder de representacién del comerciante del que reci--
bieron el encargo.

Garrigues (43) menciona las siguientes ventajas por la ~--
forma de actuar del comisionista:

~ El1 comitente que muchas veces suele ser desconocido en-~
el lugar donde el comisionista opera, que es generalmente en el -
extranjero, puede de esta manera aprovecharse del crédito y de -~
las relaciones comerciales del propio comisionista.

- En virtud de que el comisionista se presenta al tercero
con quien contrata, como duefioc del negocio, queda en razén de es-~
ta apariencia, ampliamente legitimado frente a la otra parte con-
tratante, sin necesidad de un apoderamiento que seria incompati--
ble con la ventaja antes mencionada.

Por otro lado, el negocio de la comisién, como un acto --
mercantil accesorio, se ha desarrollado histéricamente junto al -
comercio de importacidn y exportacién de mercancias, sirviendo el
comisionista, como un medio de enlace entre el comerciante nacio-
nal y el extranjerc. En el tr&fico moderno la importancia de la-

comisién ha disminuide, 21 respecto Ascarelli (44) opina que la -~

{43) GARRIGUES, Joaquin, "Curso de Derecho Mercantil", Porrfia, México, 1979,-~
pégs. 101 y siguientes.

{44) ASCARELLI, Tullio, “Derecho Mercantil", (Traduccidén de Felipe de J. Tena),
Porria, México, 1940, pag. 77.
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importancia de los comisionistas en el comercio modernc es muy in
ferior a la que tuvieron en épocas precedentes. Hoy en dfa, el -
comerciante puede ser répidamente informado de las condiciones de
tal o cual negocio y puede por lo mismo tomar personalmente cual-
quir resolucidn al respecto y concluirlo ripidamente, sin confiar
a otro el encargo de hacerlo por su cuenta. Es por eso que en la
prictica del comercio moderno, vienen adquiriendo mayor importan-
cia cada dia los agentes de comercio.

La disminwién de la importancia de la comisién se debe --
también, a que las grandes empresas constituyen permanentemente -
sus representantes en el extranjero y también por que los comer--
ciantes exportadores no suelen arriesgarse a la eleccidn de un co
misionista extranjero, sino que confian sus mercanc{as a casas esg
pecialmente dedicadas a la exportacién, y que estdn relacionadas-
con compradores de otros paises.

Finalmente, tal y como lo sefiala José Maria Abascal (45)-
al hablar de comisidn mercantil se acostumbra pensar en negocios-
de compraventa, y en realidad afirma este autor, que ésta es la -
operacidn mds usual. Sin embargo, nada impide que el contrato de
comisifén mercantil se utilice para celebrar otro tipo de contra--

tos, tales como seguro, transporte, etc..

(45) ABASCAL, José Maria, "Diccionario Juridico Mexicane", Instituto de Inves-
tigaciones Juridicas, UNAM, México, 1983, Tomo II, pags 253 y siguientes.
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II. LA COMISION MERCANTIL

El articulo 273 del Cédigo de Comercio, establece que el-
mandato aplicado a actos concretos de comercio se reputa comisién
mercantil. Es comitente el que confiere comisién mercantil y co-
misionista el que la desempefia.

Sin embargo, el Cédigo de Comercio no contiene una defini
cién del mandato, por 10 que se recurre al articulo 2546 del Cédi
go Civil, el cual define dicha figura. De conformidad con este -
articulo, el mandato es un contrato por el que el mandatario se -
obliga a ejecutar por cuenta del mandante los actos juridicos que
éste le encarga.

En consecuencia, afirma José Maria Abascal (46) que de a-
cuerdo con los textos de dichos articulos, la comisién mercantil-
es un contrato por el cual el comisionista se obliga a ejecutar -
por cuenta del comitente los actos concretos juridico-mercantiles
que éste le encargue. Pero el problema sobre la definicidn de es
te contrato, no se resuelve tan facilmente, ya que como establece
Abascal (47), cual seria entonces la diferencia entre la comisién
mercantil y el mandato mercantil.

Al respecto, el mismo autor sostiene gue son tres los cri

terios para establecer las diferencias entre ambas figuras.

(46) ABASCAL, José Marfa, "Diccionario Juridico Mexicano", Instituto de Inves-
tigaciones Juridicas, UNAM, México, 1983, Tomo II, pag. 152.
(47) Idem.
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1.~ E1 de la concrecién de los actos juridicos objeto de-
la comisién (que resulta de la definicién de la comisién mercan -
tilvéeﬁalada en el Cdédigo de Comercio):

) 2.- El1 que se basa en que el mandato es representativo y-

la comisién no;
v 3.- E1 que se basa en la profesionalidad del comisionista.

El autor continfia diciendo, que distinguir la comisibén --
del mandato mercantil con base en la definicidn legal, no es acep
table por las siguientes razones: a) el concepto de acto concre-
to no es juridico; b) no se justifica que cuando no se trate de -
1a celebraciédn de actos concretos, no se apliquen las normas con-
tenidas en los articulos 275, 276, 277, 278 y 279 del Cdédigo de ~
Comercio, que no tienen equivalente en la regulacién del mandato-
en el derecho comin; c) no conduce a ningfin resultado préctico, -
ya que de aceptaf esta solucién, seria comisidn mercantil cuando-
un fabricante encargara a una persona la venta de un refrigera --
dor, pero no tendria tal cardcter si le encomendara la venta de -
todos los que le enviara para tal efecto, ya que entonces el con-
trato se consideraria, bien mandato mercantil, bien una serie in-
definida de comisiones mercantiles.

Abascal (48) dice, que distinguir la comisién del manda-
to mercantil, diciendo que en la primera el comisionista obra en-

nombre propio y por cuenta del comitente, mientras que el mandata

(48) ABASCAL, José Marfa, "Diccionario Jurfdico Mexicano", Instituto de Inves-
tigaciones Jurfdicas, UNAM, México, 1983, Tomo II, pig. 152.
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rio obra por cuenta y nombre del mandante, tiene aparentemente me-
jor fundamento. Se apoya en la tradicién (Ordenanzas de Bilbao, -~
en que se disponfa que el comisionista, debfa actuar en nombre pro
pio). Ademds ei articulo 285 del Cddigo de Comercio establece que
cuando el comisionista contratare expresamente en nombre del comi-
tente, no contraeri obligacién propia, rigiéndose en este caso sus
derechos y obligaciones como simple mandatario mercantil por las -
disposiciones del derecho comfin.

Abascal afirma, sin embargo, que esta solucién tampoco que
da excenta d; criticas. Como la anterior, tampoco sirve para ex--
plicar el que se dejen de aplicar cuando el contrato no es repre--
sentativo, las disposiciones de los artficulos 275 a1l 279 del Cédi-
go de Comercio. Por otro lado, si bien es clerto que el artfculo-
285 remite a las normas del mandato, en el caso de la comisidén re-
presentativa, también lo es, que los artfculos 283 y 284 del mismo
ordenamiento, prevén que el comisionista podri desempeflar la comi-
sién tratando en su propio nombre o en cl de su comitente, y que -
en este (Gltimo caso, tendrd accidén y obligacidén directamente con -
las personas con quienes contrate, sin tener que declarar cual gea
la persona del comitente, saivo en el caso de seguro. Abascal --
agrega, que en las disposiciones del derecho comfin, se contempla -
también 1a figura del mandato sin represéntacién, con similares -~
consecuencias a las que sefiala el c&digo de Comercio (articulos —--

2560 y 2561 del Cddigo Civil).
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En consecuencia, establece Abascal (49), que la distincidn
entre comisién y mandato mercantil, la debemos encontrar en ser el
comisionista una persona que profesionalmente presta sus servicios
como tal, lo que justifica la aplicacidn de los citados articulos-
275 al 279 del cbdigo de Comercio. Mantilla Molina (50) coincide-
con esta idea, y afirma que es la profesidén de comisionista la que
justifica los preceptos mencionados. Sostiene gue son deberes y--
derechos profesionales los que la ley consagra. Por ejemplo, si a
un simple particular se le propone una comisién y la rehusa, no es
aplicable el articulo 277 del Cédigo de Comercio, por que no hay -
comisionista ni en sentido contractual ni en sentido profesional,-
ya gue falta el supuesto de aplicacién de la norma.

Una vez establecidas las diferencias entre comisién y man~
dato mercantil, pasaremos al estudio de los elementos que confor--

man el primero de estos contratos.

(49) ABASCAL, José Maria, "Diccionario Juridico Mexicano", Instituto de Inves--
tigaciones Juridicas, UNAM, México, 1983, Tomo II, pdg. 152.
(50). MANTILLA MOLINA, Roberto, Op. Cit. pdg. 157.
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IIT1. ;ELEMBNTOS PERSONALES, FORMALES Y REALES
‘ DEL CONTRATO DE COMISION MERCANTIL

Elemetos éersonales.- En el contrato de comisién mercan--
til existen dos elementos personales., El comitente y el comisio-~
nista. Estas dos partes de acuerdo con Abascal (51), deberdn te-
ner capacidad de ejercicio, ademis agrega que ya que ningdn pre--
cepto legal lo impide, una persona moral también puede dedicarse-
al ejercicio de la comisién mercantil.

En cuanto a la expresién del consentimiento, Abascal (52)
afirma que rigen las reglas generales aplicables a los contratos-
(articulos 1803 a 1811 del Cédigo Civil).

Pero el Cbdigo de Comercio en su articulo 275 seflala que-
el comisionista es libre para aceptar o no el encargo que le hace
el comitente, pero si lo rehusa, deberd avisirselo de inmediato o
por el correoc mis prdéximo al dia en que recibié 1a comisién, en -
el caso en que el comitente no residiera.en el mismo lugar. Otra
caracter{stica particular del contrato de comisién, es que el co-
misionista que practique alguna gestidn en desempefio del encargo-
que le hizo el comitente, queda sujeto a continuar;o hasta su con
clusibn, entendiéndose que acepta ticitamente la comisién. En es-

te orden de ideas, el articulo 278 del Cbédigo de Comercio, esta--

{51) ABASCAL, José Marfa. Op.Cit. pag. 153.
(52) Idem.
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blece que cuando sin causa legal, dejare el comisionista de avisar
que rehusa la comisién, o de cumplir la expresa o tdcitamente acep
tada, serd responsable al comitente de todos los dafios que por - -
ello le sobrevengan.

Elementos formales.- El Cédigo de Comercio, con el propési
to de faciiitar la realizacidén de operaciones mercantiles, ha eli-
minado determinadas formalidades exigidas por el derecho civil. Eg
te es el caso del contrato de comisidén mercantii. E1 Cddigo Civil
exige que para la validez del mandato, en cliertos casos, éste deba

.de constar en escritura pdblica; en contraposicifn, el Cédigo de -
Comercio no exige esa formalidad para que la comisidén surta sus -
efectos, y sdlo establece que en caso de que se haya conferido ver
balmente se ratifique por escrito antes de la conclﬁsién del nego--
clo (artfculo 274 del Cbdigo de Comercio). La forma escrita si es
necesaria, pero puede consistir hasta en una simple misiva.

Elementos reales.- El contenido de la comisidn es cual - -
quier acto de comercio, no es necesario que sea un acto solo ni --
uno concreto, sino que podrén ser varios actos o actos generales,-
con tal de que sean actos de comercio y que el comisionista los --
realice en nombre propio. Como ya mencionamos, aunque una de las-
operaciones mis usuales del contrato de comisién es para compra --
venta, nada impide que se utilice para la celebracibn de otro tipo

de contratos (transporte, seguro, etc.).
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IV. 'DERECHOS Y OBLIGACIONES DEL COMITENTE Y
DEL COMISIONISTA

Comenzaremos enumerando las obligaciones del comisionista.
Estas pueden reunirse en cinco grupos:

1.- Obligacidén de aceptar la comisién o avisar su recha

zo.

2.- Obligacidén de conservacién.

3.- Obligacidn de desempefiar la comisidn en interés del -
comitente.

4.- Obligacién de informacidn.

5.~ Obligacién de rendir cuentas.

1.- Obligacién de aceptar la comisibén o avisar su recha--
zo.

En cierto modo, el Cédigo de Comercio establece la obliga
toriedad para el comisionista de aceptar la comisién. Aunque el -
articulo 275 de dicho Cédigo sefiala que es libre el comisionista-
para aceptar o no el encargo que se le hace por el comitente, es-
tablece al mismo tiempo la obligacidn para el comisionista de ma-
nifestar expresamente su disconformidad. Si no quiere cumplir 1ia
comisién, debe avisarlo inmediatamente por el correo més préximo-
al dia en que recibidé 1la comisién, si el comisionista no resi- -~
diere en el mismo lugar.

El Cbédigo prevé que si el comisionista dejare de avisar -

que rehusa la comisién, serd respousable frente al comitente de -
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todos los dafios que por ello sobrevengan a éste (articulo 278 del
cédigo de Comercio). )

2.- Obligacidn de conservacién.

El artfculo 277 del Cédigo de Comercio dispone que aungue
el comisionista rehuse la comisién que se le confiera, no estaré-
dispensado de practicar las diligencias gque sean de indispensable
necesidad para la conservacibén de los efectos que el comitente le
haya remitido, hasta que éste provea de nuevo encargado, sin que-
por practicar tales diligencias se entienda ticitamente aceptada-
la comisién.

Esta obligacidn, afirma Rodriguez y Rodrfguez (53}, debe-
analizarse tomando en cuenta el verdaderoc propdsito del legisla--
dor; es evidente que concibe a la comisidn como un acto objetivo-
de comercio y resultarfa absurdo pensar que un particular cual -~
quiera, recibiere de repente la comisidén de vender cierta mercan-
cia (ganado, por ejemplo). Si se siguiera una interpretacién ---
equivoca de este precepto, podria suponerse que este particular -
pendria que ocuparse de realizar todas las gestiones necesarias -
para la subsistencia del ganado, hasta que el comitente tuviera a
bien nombrar un substituto. Suposicidén mds absurda no podria con
cebirse; para poder entender esta obligacidn, debe partirse del -

supuesto, de que se trata de comisionistas profesionales, es de-~

(53) RODRIGUEZ Y RODRIGUEZ, Joaquln, "Curso de Derecho Mercantil", Porrda, Mé-
xico, 1967, Tomo II, pags. 35y 36.



42

cir, personas gque tienen como profesibn el desempefio de comisio--
nes, y para ellas si es normal la obligacidén surgida de la dispo-
sicibn analizada, ya que si se encarga aun comisionista profesio-
nal la venta de tales o cuales mercaderias y al mismo tiempo le -
son remitidas, es porque se tiene la suposicidn de que la comi --
8idén ser§ aceptada, si el comisionista no quiere o no estd facul-
tado para desempefiarla, deberi comunicar su negativa inmediatamen
te. Pero mientras tanto, es justo y légico que realice todas las
gestiones necesarias para la conservacién de los efectos remiti--
dos. Esta obligacidén no puede considerarse como excesiva, ya que
si contemplamos al comisionista como un auxiliar importante con--
que cuenta el comercio, es comprensible que se propugne por lo --
grar un intercambio mutuo de auxilio y de prestaciones recipro --
cas.

Por otra parte, Agusti{n Ramella (54) afirma también que -
el que remite a personas generalmente desconocidas y cuya direc--
cibn obtiene por catdlogos o anuncios, abriga la esperanza, que -
el destinatario acepte y retenga la expedicidén solicitada, pero -
este G11timo no puede considerarse sin mis como aceptante, el re--
ceptor no estd obligado juridicamente a hacer ninguna cosa para -
evitar alglin perjuicio al remitente, mis que conservar la cosa y-

devolverla.

(54) RAMELILA, Agustin, "Del Contrato de Cuenta Corriente, del Mandato Comer--
cial y de la Comision", (Traduccion de Rodolfo Fontanarrosa), Ediar Edi-
tores, .Bueno Aires, 1951, pdg. 269.
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sin embargo, podria presentarse el caso de que el comiten
te a pesar del aviso de la negativa del comisionista, no nombrari
uno nuevo para desempefiar la comisidén rehusada, ni proveeri en mo
do alguno para la custodia y devolucién de las mercancias recibi-
das por el comisionista. Serfa muy injusto pensar que el comisiog
nista quedara obligado indefinidamente a lo sefialado por el arti-
culo 277 del cddigo de Comercio; si se presentara esta situacidn,
el comisionista estd autorizado para hecer vender los efectos que
le hayan sido consignados. Esto lo hard por medio de dos corredp
res o de dos comerciantes, a falta de aquellos, que previamente -
certifiquen el monto, calidad y precio de la mercancia. Una vez-
que haya sido realizada la venta de su producto, se sacarn los -
gastos de conservacidén hechos por el comisionista, los honorarios
de los peritos, etc., la parte liquida que restare, quedard depo-
sitada a disposicidén del comitente, en una instituciédn de crédi--
to, si la hubiere, o en poder de la persona que en su defecto de-
signe la autoridad judicial (articulo 279 del Cédigo de Comercio}.

3.~ Obligacién de desempefiar la comisidén en interés del -
comitente.

El art{culo 286 del cbédigo de Comercio‘dispone que el co-
misionista, en el desempefic de su encargo, se sujetari a las ins-
trucciones recibidas del comitente, y en ningin caso podrd proce~
der contra disposiciones expresas del mismo.

En 1o que no esté prebisto o prescrito expresamente, el--

comisionista deber& consultarlo con el comitente, siempre que lo-
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permita ‘la ‘naturaleza del negocio. Si no fuere posible la con --
sulta o estuviere el comisionista autorizado para obrar a su arbi
trio, hard lo que la prudencia le dicte, cuidando del negocio co-
mo propio (articulo 287 del Cddigo de Comercio).

Sin embargo, si un accidente imprevisto hiciere, a juicio
del comisionista, perjudicial la ejecucién de las instrucciones -
recibidas del comitente, el comisionista podrd suspender el cum--
plimiento de 1a comisibén, pero deberd comunicarlo al comitente --
por el medio mis rdpido posible (artfculo 288 del Cddigo de Comer
cio).

Si el comisionista violare las instrucciones recibidas, -
quedarf afecto a lo dispuesto por el articulo 289 del Cédigo de-
Comercio, que sefiala que en las operaciones hechas por el comisig
nista con violacién o con exceso del encargo recibido, ademds de-
la indemnizacién a favor del comitente de dafios y perjuicios, que
dar4 a opcidn de éste rectificarias o dejarlas a cargo del comi--
sionista.

Ademds, el comisionista deberd observar lo establecido en
las leyes y reglamentos respecto a la negociacién que se le hubie
re confiado, y serd responsable de los resultados de su contraven
cién u omisidn. Si los contraviniere en virtud de Srdenes expre-
sas del comitente, las responsabilidades a que haya lugar pesarén
sobre ambos (artfculo 291 del cddigo de Comercio). La violacién-
de leyes y reglamentos afecta directamente el interés piiblico y -
es por eso gue esti por encima de la voluntad de los particula --

res.
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El comisionista, quedari excento de toda responsabilidad--
por no acatar las instrucciones que violen leyes o reglamentos.

Otra de las obligaciones del comisionista contenidas en eg
te grupo, es la de desempefiar por sf los encargos gque recibe y no-
delegarlos sin estar autorizado para ello.

Esta obligacidn se fundamenta en que la comisién es un con
trato para cuya celebracién, influye de manera preponderante la --
persona del comisionista, como afirma Tena (55) empleando la expre
sién romana el "intuitus perscnae". Es decir, para la designacidn
del comisioniséa, el comitente toma en cuenta la confianza que és-
te le inspire, y las cualidades personales gque posea, por ejemplo,
su probidad, su conocida aptitud para desempefiar ventajosamente el
encargo que se le confle, el crédito del que disfruta, la eficacia
y puntualidad en el desempeiio de los negocios, la amplitud de sus-
relaciones comerciales y un sin nimero mis de caracteristicas.

Siendo pues el contrato de comisidn un encargo que se basa
en la-confianza, es natural que sea intransmisible, y que deba ser
desempefiado en forma personal, siendo entonces ilicito el encomen-
darlo a otra persona, a menos que se cuente con autorizacién del -
comitente para ello. ‘Esto queda regulado por el artf{culo 280 del-
Ccédigo de Comercio, que como ya hemos mencionado, obliga al comi--

sionista a desempefiar por s{ los encargos que recibe y a no dele--

(55) TENA, Felipe de J., "Derecho Mercantil Mexicano", Porrda, México, 1964, ~-
pig. 214.
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garlos sin autorizacién. Si el comisionista sin contar con auto-
rizacién, delega el encargoa un sustituto, violard el contrato ceg
lebrado, se extralimitard en sus facultades, y en el caso de que-
‘el sustituto ejecutase equivocadamente la comisién, podré el comi
tente dejarla a cargo del comisionista y exigirle ademis el pago-
de dafios y perjuicios.

como el artfculo 280 ya citado, es muy claro en el senti-
do de que el comisionista no puede delegar la comisién sin autorji
zacidén del comitente, y ya que los actos ejecutados contra el te-
nor de las leyes prohibitivas son nulos, Gnicamente si el comiten
te ratifica la sustitucidn llevada a cabo por el comisionista sin
su autorizacidn, las operaciones realizadas por el sustituto, ten
dréﬁ efectos para el comitente.

El comisionista bajo su responsabilidad, podrd emplear, ~
en el desempefio d= su comisidn, dependientes en operaciones subal
ternas que, segiin costumbre, se confian a éstos (art{culo 280 p&-
rrafo segundo del Cbédigo de Comercio).

En aquellas comisiones cu}o cumplimiento exige provisién-
de fondos, no estd obligado el comisionista a ejecutarlas, mien~--
tras el comitente no se la haga en cantidad suficiente, y también
podré suspenderlas cuando se hayan consumido los que tenfa recibi
dos (articulo 281 del Cbddigo de Comercio).

Cuando el comisionista se comprometa a anticipar fondos -
para el desempefio de la comisién, estar& obligado a suplirlos, ex

cepto en el caso de suspensién de pagos ‘o quiebra del comitente--
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(artfculo 282 del cédigo de Comercio).

El comisionista que habiendo recibido fondos para evacuar-
un éncargo, les diere distinta inversién sin perjuicic de la ac --
e¢bn criminal a que hubiere lugar y de la indemnizacién de dafios y-
perjuicios, abonard al comitente el capital y su interés legal des
de el dia en que lo recibib.

De la indebida disposicién de fondos de parte del comisio-
nista, surge contra &1, ademis de la responsabilidad penal, una do
ble sancidén civil; por un lado la indemnizacién de dafios y perjui-
cios, y por el otro, el abono del capital més los intereses que se
hubieren generado.

Otra obligacién del comisionista es la establecida por el-
artfculo 294 del cédigo de Comercio que establece que responderi -
el comisionista de los efectos y mercaderias que recibiere, en los
términos y con las condiciones y calidades con que se le avisare -
la remesa, a no ser que al encargarse de ellos hiciere constar por
la certificacidédn de dos corredores, o dos comerciantes a falta de-
éstos, las averfas o deterioros que en dichos efectos hubiere.

En lo que respecta a las mercancias que el comisionista -
recibe del comitente, es légico presumir que el primero las recibe
en las condiciones que indica el aviso de remisién, ya que es poco
probable que el comitente consigne en dicho aviso calidades falsas
o que durante el transporte sufran dafios las mercaderias.

Sin embargo, puede darse el caso de que los efectos remiti

dos, lleguen al comisionista con deterioros no mencionados en el -
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aviso de remisidén, en esta situacidn, el comisionista deberd pro-
bar tal hecho. Esta cuestién como ya hemos sefialado estd regula-
da en la segunda parte del citado artfculo 294.

otra obligacién es que el comisionista que tuviere en su-
poder mercaderias o efectos por cuenta ajena, responderd de su --
conservacién en el estado en que los recibid. Cesard esta respon
sabilidad cuando la destruccién o menoscabo sean debidos a casos-
fortuitos, fuerza mayor, transcurso de tiempo o vicio propio de -
la cosa.

En los casos de pérdida parcial o total por el transcurso
del tiempo o vicio de la cosa, el comisionista estard obligado a-
acreditar por medio de la certificacién de dos corredores, o en -
su defecto de dos comerciantes, el menoscabo de las mercancias, -
poniéndolo, tan luego como 10 advierta, en conocimiento del comi-
tente. El fundamento de estas obligaciones es el articulo 295 ~-
del Cbdigo de Comercio.

Qtras obligaciones del cpmisionista son las contenidas en
los articulos 296 y 297 del citado cbdigo que dicen: "el comisio-
nista que hubiere de remitir efectos a otro punto, deberd contra-
tar el transporte, cumpliendo las obligaciones que se imponen al-
cargador". "El comisionista encargado de la expedicidn de efec--
tos deberd asegurarlos, si tuviere gfden para ello y la provisién
de fondos necesarios, o se hubjiere obligado a anticiparlos*.

Por lo que respecta a estos articulos, en el primero, es-

evidente que la obligacién que contrae el comisionista Ae remitir
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efectos de un putno a otro, necesariamente implica el contratar -
un transporte, ya que sin esto no puede cumplirse la obligacidn,-
Y ya que es imposible que el comisionista contrate el transporte-
sin asumir el cardcter de cargador, habrd de contraer las obliga-
ciones anexas a dicho caréacter.

En cuanto al articulo 297, esta obligacién tiene su funda
mento en el deber que tiene el comisionista de respetar las con--
venciones. Si el comitente ordend que se aseguraran los efectos,
el comisionista no podrid negarse a hacerlo, a menos que el comi--
tente, no le hubiera remitido los fondos necesarios, o el comisio
nista no se hubiere obligado expresamente a anticiparlos.

Dentro de este mismo grupo de obligaciones podemos inclu-
ir 1as prohibiciones expresas sefialadas para el comisionista. Es-
tas son las siguientes:

NingQn comisionista comprard ni para si ni para otro 1o -
que se le hubiere mandado vender, ni venderi lo que se le haya --
mandado comprar, sin consentimiento expreso del comitente (articu
lo 299 del Cédigo de Comercio). Este precepto es justo, conside-
rando que exﬁsten dos intereses opuestos, y en un momento dado, -
el comisionista podrfa actuar en contra de los intereses del comi
tente. I

otra prohibicidn es que los comisionistas no podrdn alte-
rar 1a2s marcas de los efectos que hubieren comprado o vendido por
cuenta ajena, ni tener efectos de una misma especie pertenecien--

tes a distintos duefios, bajo una misma marca, sin distinguirlos -
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por una contramarca que designe la propiedad respectiva de cada -
comitente (artficulo 300 del Cbdigo de Comercio).

Por Gltimo estd la prohibicidn contenida en el artfculo -
301 de dicho ordenamiento que dispone que el comisionista no po--
dréd, sin autorizacién del comitente, prestar ni vender al fiado--
0 a plazos, pudiendo en estos casos el comitente exigirle el pago
al contado, dejando al favor del comisionista cualquier interéds o
ventaja que resulte de dicho crédito a plazo.

4.- obligacién de informacidn.

El articulo 290 del Cédigo de Comercio, establece que el-
comisionista estar4 obligado a dar oportunamente noticia a su co-
mitente de todos los hechos o circunstancias que puedan determi--
narle a revocar o modificar el encargo. Asimismo, debe dirsela -
sin demora de la ejecucién de dicho encargo.

Esta obligacién se deriva del derecho que tiene el comi--
tente a revocar, cambiar o modificar sus érdenes mientras no haya
side conciuida la operacién. Es por esto, que para que el comi--
tente pueda ejercer esa facultad, con pleno conocimiento de cau--
sa, que el comisionista debe mantenerlo informado. Ademis, exis-
te 1a 16gica preocupacién por parte del comitente de conocer cuan
to antes, si el comisionista ha cumplido o no sus instrucciones y-
asimismo conocer si éste ha cumplido sus obligaciones y saber 1las
que el mismo hubiere contraido en virtud del contrato.

S5.- Obligacién de rendir cuentas.

Estari obligado el comisionista & rendir con relacién a -
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sus libros, después de ejecutada la comisién, una cuenta completa
y justificada de su cumplimiento, y a entregar al comitente el --
saldo de lo recibido. En caso de morosidad, abonard intereses --
(artfculo 298 del Cbdigo de Comercio).

Tena (56) opina que este articulo no es muy acertado ya -
que el mismo establece que las cuentas deben rendirse después de-
ejecutada la comisidén, y esto priva al comitente de la facultad -
de pedirlas cuando é1 quiera. Esto es il8gico, ya que es facti--
ble que durante el desempeiio de la comisién, el comitente pueda -
llegar a dudar de la probidad o eficiencia del comisionista, y es
un error que no pueda exigirle cuentas de su gestidn, sino hasta-
que la haya concluido,

Otra obligacidén contenida en este grupo es la sefialada --
por el artfculo 292 del Cédigo de Comercio que establece que se--
rén de cuenta del comisionista el quebranto o extravio del numera
rio que tenga en su poder por razén de la comisidn, y del cargo -
del comitente, siempre que al devolver los fondos sobrantes, el ~
comisionista observase las instrucciones de aguel respecto a la -
devolucidn.

Este precepto es indiscutible, cualquier quebranto o ex--
travio que sufra dicho numerario en poder del comisionista, seré-
por su exclusiva cuenta, ain cuando pruebe que la pérdida no le -

es imputable.

(56) TENA, Felipe de J., "Derecho Mercantil Mexicano} Porrda, México, 1964,-
g. 237.
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Sin embargo, cuando el quebranto o extravio sobreviene al
devolver los fondos el comisionista, y tal devolucién se realiza-
en la forma y por los medios prescritos por el comitente, justo y
1égico es que dicho quebranto o extravic lo sufra éste fltimo, --
porque ningln mandatario puede ser responsable, si no hizo més --
que ajustarse a las instrucciones del duefio del negocio.

Una vez analizadas las obligaciones del comisionista con-
tenidas en estos cinco grupos, pasaremos al estudio de los dere--
chos del comisionista.

Dentro de los derechos del comisionista estin contempla--
dos los siguientes:

1.~ El previsto por el artfculo 279 del Ccédigo de Comer--
cio y que consiste en que el comisionista tiene respecto de los -
efectos que se le han consignado, el derecho para hecerlos vender
por medio de dos corredores o de dos comerciantes a falta de aque
llos, que certifiqguen previamente el monto, calidad y precio de -
los mismos, en los siguientes casos:

- Cuando el valor presunto de los efectos que se le hayan
consignado, no puedan cubrir los gastos que haya de desembolsar--
por el transporte y recibo de ellas. Se supone aqui que la comi-
sién ha gido aceptada, pero que la mercancia por algfin motive, no-
llega a valer en poder del comisionista, ni lo que éste tenga que
pagar por su recibo y conduccibébn. En este caso, no estd obliga--
do, a pesar de haber aceptado la comisidén, a conformarse con las-

instrucciones dadas por el comitente en cuanto al desempefio de la
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misma. Puede vender, aunque el precio que obtenga sea inferior -
al fijado en las instrucciones, con tal de sujetarse a los indica
dos preceptos legales.

- Cuando habiéndole avisado al comitente que rehusa la co
misibén, éste despuds de recibir dicho aviso, no provea de nuevo -
encargado que reciba los efectos que hubiere remitido.

En ambos casos, antes sefialados, el producto liquido de -
los efectos asi vendidos serd depositado a disposicién del comi--
tente en una institucidén de crédito, si la hubiere, o en poder de
la persona que en su defecto designe la autoridad judicial

2.- El comisionista, salvo siempre el contrato entre &l y
el comitente, podré desempefiar la comisibén tratando en su propio-
nombre ¢ en el de su comitente (articulo 283 del Cédigo de Comer-
cio).

Cuando el comisionista contrate en nombre propio, tendré-
aceidn y obligacién directamente con las personas con quienes con
trate, sin tener que declarar cual sea la persona del comitente,-
salvo en el caso de seguros {(articulo 284 del Cbédigo de Comercio)

Cuando el comisionista contratare expresamente en nombre-
del comitente, no contraerd obliéacién propia, rigiéndose en este
caso sus derechos y obligaciones como simple mandatario mercantil
por las disposiciones del derecho comin (articulé 285 del Cédigo-
de Comercio).

3.~ Salvo pacto en contrario, todo comisionista tiene de-

recho a ser remunerado por su trabajo. En caso de no existir es-
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tipulacién previa, el‘moﬂto;de léﬁfemﬁﬂaracién se regulard por el
uso de la plaza donde se reailéé 1a comisién (articulo 304 del C§
digo de Comercio).

si el Ccédigo Civil establece que el mandatc sélo serd gra
tuito cuando asi{ se haya pactado expresamente, con maybr razdn el
cédigo de Comercio as{ 1o admite, ya gque es una legislacién que -
estd destinada a regular relaciones juridicas cuyo principal obje
tivo es la ganancia. Sin embargo, la persecucién del lucro, no -
es un elemento esencial de los actos mercantiles, y por lo mismo-
puede pactarse por las partes que la comisifén sea gratuita.

4,~ E1 comitente, salvo pacto en contrario, debe adelan--
tar al comisionista los fondos necesarios para el desempefio de la
comisién {(articulo 281 del Cbddigo de Comercio). En todo caso, el
comitente estid obligado a satisfacer al contado al comisionista,-
mediante cuenta justificada el importe de todos sus gastos y de--
sembolsos, con el interés comercial desde el dfa que los hubiere
hecho (articulo 305 del cédigo de Comercio).

5.~ Los efectos que estén real o virtualmente}gn poder --
del comigionista, se entendedn especial y preferentemente obliga-
dos al pago de los derechos de co&isién, anticipaciones y gastos-
que el comisionista hubiere hecho por cuenta de ellos, y no podréd
ser desposeido de los mismos sin ser antes pagado (articulo 306--
del Cédigo de Comercio).

Una vez enumeradas tanto las obligaciones como los dere~-

chos del comisionista, pasaremos a estudiar la comisién en la Ley
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Federal del Trabajo.
Los derechos y obligaciones del comitente son los recipro

cos a los enumerados para el comisionista.
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CAPITULO -~ 'III
EL COMISIONISTA EN LA LEY FEDERAL DEL TRABAJO

Nestor de Buen (57) afirma que al implicar el derecho del
trabajo, costos y responsabilidades superiores a los que pudieran
derivarse para los patrones de relaciones civiles y mercantiles,-
éstos han tratado de eludir esas cargas econdmicas, disfrazando -
las relaciones laborales como contratos civiles o mercantiles.

Afirma el mismo autor, que los patrones a través del tiem
po han buscado diversas formas de eludir dichag cargas econdémi --
cas, Al considerarse la dependencia como elemento esencial para-
la existencia de una relacidén de trabajo, se creaban dos relacio-
nes distintas que excluian este criterio; y si se basaba en el --
criterio de direccidn, se eliminaba la relacién laboral arguyendo
que el trabajador era técnicamente més capacitado que el patrdn.

Al fijarse en 1944 el concepto de subordinacidn por la Su
prema Corte de Justicia de la Nacidn, el sector patronal se diri-
gié a otros rumbos, e intentdé por ejemplo, convertir a los traba-
jadores en patrones de otros trabajadores, con el propdsito de e-
ludir la condicidén de que el servicio prestado fuera personal. -
Lo anterior fue erradicado por los articulos 14 y 15 de la Ley Fe

deral del trabajo.

(57) BUEN, Nestor de, "Derecho del Trabajo", Porrfia, México, 1979, Tomo II,~—-
pigs. 422 y siguientes.
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Asimismo, continia diciendo de Buen, se intenté disfrazar
2 los trabajadores de profesionales, convirtiendo los contratos -
de trabajo en contratos de prestacidn de servicios, regulados por
el Cédigo Civil en sus articulos 2605 al 2615, o en contratos ci-
viles de obra a precio alzado, previstos tambiénen los artfculos-
2616 al 2645 del mismo cddigo.

El mismo autor comenta, que de entre todos estos procedi-
mientos, uno de los més utilizados era el de disfrazar las rela--
ciones laborales que existen entre los vendedores y representan--
tes con las empresas.

Al respecto, los comisionistas, de acuerdo al artfculo --
273 del Cbédigo de Comerclo, muchas veces citado, dispone que és--
tos son quienes ejercen un mandato aplicado a actos concretos de-
comercio y se encuentran sujetos bisicamente a las siguientes mo-
dalidades: (58)

- Deben de suplir fondos para el desempefio de la comisidn,
si se comprometieron a hacerlo (articulo 282).

- Se sujetarfn a las instrucciones recibidas del comiten-
te y en ningfin caso podrin proceder contra disposiciones expresas
del mismo {articulo 266). .

- Deberdn consultar al comitente respecto de 1o no previs

to y prescrito expresamente por éste, siempre que lo permita la -

(58) Buen, Nestor de, "Derecho del Trabajo", Porrfia, México, 1979, Temo II, —-
pigs. 423 y siguientes.
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naturaleza del negocio (artfculo 287).

- Responderén de los dafios y perjuicios que ocasionen al-
comitente, 81 realizan operaciones con violacidén o en exceso del-
encargo recibido (articulo 289).

- Responderdn del estado de la mercancia o efectos que --
tengan en su poder, por cuenta ajena (articulo 295).

- En caso de que vendan a crédito, de no verificar éportg
namente su cobranza, o no usar los medios legales para lograr el-
pago, serin responsables de los perjuicios causados por su omi -
8i6n o tardanza (articulo 303).

- Podré pactarse que los comisionistas no reciban remune
racién por su trabajo (articulo 304)

- El comitente podré revocar en cualquier tiempo la comi-
s816n conferida al comisionista (articulo 307).

Este régimen segin de Buen (59) era un paraiso, comparado
con las mltiples exigencias del derecho del trabajo, por lo gue-
los patrones realizaban todo tipo de esfuerzos para documentar --
mercantilmente las relaciones con sus vendedores y representantes.

Sobre la figura del comisionista opina por su parte Mario
de la Cueva (60) que no existe oposicidn entre el cardcter de man
datario y el de trabajador; asi como tampoco existe incompatibili

dad entre la funcién mercantil y el derecho del trabajador.

(59) BUEN, Nestor de, "Derecho del Trabajo", Porrda, México, 1979, Tomo II, —-
pigs. 424 y sigulentes,

(60} CUEVA, Mario de la, "Derecho Mexicano del Trabajador®, Porriia, México,---
1967, Tomo I, pigs. 565 y siguientes.
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Afirma el mismo autor, que los comisionistas son personas
que ofrecen sus servicios al piiblico, y en ese sentido son traba-
jadores 1ibres. Al recibir una comisién, reciben instrucciones -
precisas del comitente, pero después, el negocio queda conferido-
a su propla iniciativa. Los comisionistas, opina de la Cueva ---
{61), al igual que los profesionistas libres, no son considerados
como trabajadores, pero en un momento dado pueden llegar a serlo.

Sobre este problema, y para resolverlo, se desaté lo gue-
de Buen {62) llama “"una batalla en los terrenos de la jurispruden
cia" y dice que 1a misma se inicié con una ejecutoria de fecha 2-
de junio de 1928 (G6mez Ochoa y Cia.), que dice: “no todo contra
to de comisién mercantil deja de ser contrato de trabajo, sino s
lo el que expresamente reglamenta el Cbédigo de Comercio, porque -
en dicho caso no se trata de trabajo asalariado, ni de ningin tra
bajo ejecutado por uno bajo la dependencia econdmica de otro, si-
no de un acto libremente ejecutado en el desempeiio de un trabajo-
particular, independiente de quien lo solicita; a veces la comi--
sibn mercantil no tiene estas caracter{sticas, y entonces esté --
protegida por el artfculo 123 Constitucional como sucede cuando--
se trata de factores®.

Asimismo, en una ejecutoria dictada el 7 de noviembre de-
1960, en el amparo directo 4406/1959, {SJF, apéndice de jurispru-
dencia de 1975, Quinta parte, Cuarta Sala, tesis 287, pégina 270)

Josefina Santizo Morales, la Suprema Corte perfilaba ya las carag

(61) CUEVA, Mario de la, "Derecho Mexicano del Trabajador", Porr(a, México,—--
1967, Tamo I, pigs. 565 y siguientes.

{62} BUEN, Nestor de, Op. Cit. pig. 424.
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teristicas de la comisién mercantil, vinculdndola a la realiza- -
cidén de operaciones aisladas, IS cual a la letra dice:

“El Cédigo de Comercio define la comisidn comoc el mandato
aplicado a actos concretos de comercio y de sus disposiciones se-
desprende que entre el comitente y el comisionista sblo existe --
una relacidn temporal, por el lapso necesario para la realizacién
del acto o actos concretos de comercio materia de la operacién, -
por lo mismo, cuando entre las partes existe una relacidn perma--
nente en la que el supuesto comisionista ejecuta no uno o varios-
actos concretos de comercio sino un gran niimero de ellos y se en-
carga sistemdticamente de su celebracidn, no puede considerarse -
que se trate de un comisionista sino de un trabajador, aunque las
condiciones en que preste sus servicios no correspondan a las del
contrato de trabajo tipico de quien presta sus servicios en una -
oficina, fdbrica o establecimiento de cualquier clase".

Por otro lado existe la siguiente tesis de la Suprema Cor
te de Justicia de la Nacidn, que establece las diferencias del --
contrato de comisién mercantil y el contraéo de trabajo, que di--
ce:

1220. Comisién Mercantil, Caracterfsticas y diferencias--

con_el Contratoc de Trabajo. .

El hecho de que el comisionista se haya obligado con el--
comitente para venderle determinados productos, no quiere decir -
que se trate de una prestacién de servicios, sino simplemente que

se est4 cumpliendo con el objeto del contrato de comisién de acuer
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do con el articulo 273 del cddigo de Comercio, o sea, la venta de
productos a nombre propio del comisionista; y no existe la direc-
cidén y dependencia en los términos del articulo 17 de la Ley Fede
ral del Trabajo, entre comitente y comisionista, cuando se acredi
te en el contrato que el comisionista desempefia su comisién a su-
nombre y las acciones y obligaciones que se ejerciten o se exijan
entre éste y las personas con quilenes contrate, regirén entre él-
y dichas personas, sin ninguna obligacidén o responsabilidad para-
el comitente, y en lo relativo a la retribucién, se pacte entre -~
comitente y comisionista que &éste Gltimo recibe una comisién de--
terminada en un porcentaje o una cantidad concreta sobre el pre--
cio de la operacién.

Sexta Epoca, Tercera Parte; Vol. CXXXIX, Pig., 14 R.F.,--
569/1965. Compafiia Comercial Cimaco, S.A., Unanimidad de cuatro -
votos.

Segunda Sala, Apéndice de Jurisprudencia 1975, Tercera =--
Parte, Pag., 677.

Sobre el mismo tema encontramos también la siguiente te--

Comisibén Mercantil. Su distincién con el contrato de tra

ajo.

articulo 12, fraceién I. Para determinarse un contrato -
es de comisidén mercantil, o establece una relacién de tipo labo--
ral, no debe atenderse a la denominacidn que en el contrato se ha

ya dado a quien presta sus servicios personales, sino que debe --
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atenderse tan sflo a los términos reales en que se efectfia la ---
prestacién de servicios. La comisién mercantil tiene una marcada
diferencia con el contrato de trabajo, pues se manifiesta por un-
acto o una serie de actos, que sdlo accidentalmente crean depen--
dencia entre el comisionista y el comitente, misma que dura sdlo-
el tiempo necesario para la ejecucién de esos actos; mientras que
el contrato de trabajo se caracteriza por la prestacién de servi-
cios personaies, mediante un salario y conforme a un vinculo de -
subordinacidén sin que la categorfa de agente de comercio sea in--
compatible con 1a existencia de una relacién de trabajo, si exis-
te tal vinculo de subordinacién; por tanto, si el considerado co-
mo comisionista desempefia en realidad una labor dependiente y su-
bordinada a la empresa, sigulendo instrucciones precisas para el-
desempefio de sus tareas, se le exige una determinada intensidad -~
en su trabajo y actlia dentro de un grupo de vendedores, bajo las-
6rdenes de un jefe, y encuadrado en la organizacidén de la empre--~
sa, no se le puede considerar como comisionista, sino que tiene -
carfcter de trabajador. No debe tenerse en cuenta que existe una
manifestacién fiscal en que se considera dicha persona como comi-
sionista, pues tal manifestacidén sb6lo implica que existe una si~--
tuacibn determinada en cuanto al pago de impuestos, pero no puede
destrulr 1a situacidn jurfdica que deriva de los hechos conforme-
a los cuales se prestaron los servicios personales.

Amparo directo 3987/64. José Maria Blanco Morales y Ma--

nuel Arellano Romero. 1B de agosto de 1965. Unanimidad de cua--
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tro votos. Ponenﬁe: Angel Carvajal.

Semanario Judicial de 1a Federacibdn. Volumen XCVIII. Quin
ta parte. 18 de agosto de 1965. p#g., 23.

Finalmente, la Suprema Corte de Justicia de la Nacidén esta
blecid jurisprudencia en la que se dice que la comisidén no es en -
s{ misma un contrato de trabajo. Al respecto el pleno de la corte
dijo en la competencia 569/934. José Veana:

"La comisién mercantil, como ya ha sido establecido por 1la
Suprema Corte de Justicia en diversas ejecutorias, tiene una marca
da diferencia con el contrato de trabajo, pues en tanto que ague--
11a se manifiesta por un acto o una serie de actos que s6lo accl--
dentalmente impone dependencia entre comisionista y comitente y --
que dura.sélo el término necesario para la ejecucién de esos ac~--
tos, en el contrato de trabajo, como ocurre en el caso, esa depen-
dencia es permanente, su duracién es indefinida o por un tiempo de
terminado pero independientemente del necesaric para realizar el -
acto materia del contrato. El reclamente, agente de la Compafifa -
Periodistica Nacional, no tenfa 1libertad de accién para ia venta -
de las publicaciones que recibfa, ni 1a tenfa tampoco para la fija
cibén de los precios de tales publicaclones y estuvo constantemente
bajo la direccidén y dependencia directa en el desempefio de sus la-
bores de la Gerencia de la compafifa. Por otra parte se comprobd -
que el agente tuvo necesidad de desligarse de toda atencién que no
fuera de su trabajo con la compafiia, de donde se demuestra que si-

existid dependencia econbmica entre la misma compafifa y el agente,
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que ‘es la caracteristica esencial del contrato del trabajo:

Al respecto, de Buen (63) comenta que afin a pesar de que
los embates jurisprudenciales eran muy durcs, muchos empresa --
rios trataban de eludir sus responsabilidades laborales utilizan
do contratos de comisién mercantil.

Esto 1levd a la comisidén redactora del anteproyecto de -
ley, a proponer una férmula en el artfculo 293 que establecia co
mo regla general, la naturaleza laboral de las relaciones entre-
las empresas y los agentes de comercio, de seguros, los vendedo-
res, viajantes, propagandistas e impulsores de ventas y otros sg
mejantes. Como excepcldn se establecian tres posibilidades (64)}

- La no ejecucidn personal del trabajo;

- El hecho de intervenir solamente en operaciones aisla-
das;

- La circunstancia de haber establecido una empresa para
prestar servicios al piblico.

La tesis principal integrada por jurisprudencia:; resol--
vfa el conflicto entre derecho laboral y mercantil, delimitando-
sus respectivas jurisdicciones claramente en contra de las tesis
mercantilistas, pero manteniendo la posibilidad que en los casos

de excepcién antes sefialados, se aplicara el Ccddigo de Comercio.

(63) BUEN, Nestor de, Op. Cit., pigs. 425 y siguientes.
(64) Idem.
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En la férmula final se suprimid la tercera excepcidn ya -
que se considerd que las empresas de comisidén podrfan crearse de-
forma artificial con el fin de disfrazar las relaciocnes de tipo ~
laboral. Por lo anterior, el artfculo 285 de la Ley Federal del
Trabajo establecid:

varticulo 285.- Los agentes de comercio, de seguros, l16s-
vendedores, viajantes, propagandistas o impulsores de ventas y o-
tros semejantes, son trabajadores de la empresa o empresas a las~
que presten sus servicios, cuando la actividad sea permanente, ~-
salvo que no ejeciten personalmente el trabhajo o que éinicamente -
intervengan en operaciones aisladas".

En apariencia, comenta de Buen (65), el legislador consi-
derd que el problema habfa quedado resuelto definitivamente, sin-
embargo, ailn se insiste en dar vigencia a una legisliacién mercan-
til que ha sido desplazada y derrotada por una realidad social.

Por su parte, Baltazar Cavazos (66) opina que mucha culpa
recae en los propios agentes de comercio, ya que en la préctica -
dichos agentes no quieren tener caricter de trabajadores por las -
obligaciones que la ley les impone y por la naturaleza del traba-
jo que desempefian, laboran irregularmente y no desean someterse a
reglas o principios rigidos que a su parecer entorpecerian su tra

bajo.

(65) Idem. pig. 426.
(66) CAVAZOS, Baltazar, "EL derecho del trabajo en la Teorfa",Porriia, México,
1978, pag. 265.
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Sin embargo, tanto Cavazos (67) como de Buen, (68) conclu
yen que en el momento de la responsabilidad final, los agentes -
de comercio prefieren estar sometidos a las leyes del trabajo y-
al régimen del Seguro Social, que al "vetusto" Cbédigo de Comer -

cio.

(67) Idem.
(68) Buen, Nestor de, Op. Cit., pdg. 426.
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CAPITULO Iv.

CAUSAS DE EXTINCION DEL CONTRATO
DE COMISION MERCANTIL

La Comisién mercantil se extingue:

- Por revocacién que podrd hacer en cualquier tiempo ei -
comitente;

-~ Por muerte o inhabilitacién del comisionista.

Analizaremos primero la revocacidn. El artfculo 307 del-
cédigo de Comercio establece que quedando siempre obligado a las-
resultas de las gestiones ya practicadas, el comitente podrd en -
cualquier tiempo revocar la comisibén conferida al comisionista.

La revocacidn intimada dnicamente al comisionista no pue-
de ser opuesta a terceros contratantes que no la conoclesen, sal-
vo el derecho del comitente contra el comisionista.

De acuerdo con este articulo, el comitente puede revocar-
cuando as{ lo quiera, el encargo conferido, justificéndose en el-
hecho de gque la ejecucién o inejecucidn de ese encargo, sdlo afec
ta de modo directo y principal a &1 mismo.

El comisionista es un mero instrumento para la realiza --
cibén de las operaciones encomendadas. $i no existiera esa facul-
tad del comitente para revocar la comisidén en cualquier momento,-
podria caerse en el absurdo de que la ejecucidn de la comisidén pu
diese ser innecesaria e incluso perjudicial al comitente, y éste-

no pudiera revocarla.
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De lo dicho anteriormente, afirma Tena (69), podria pen--
sarse que el comisionista, no adquiere ninglin derecho, o que la -
efectividad de éstos, depende de la voluntad del comitente. Por-
lo que este misme autor distingue (70):

Primero, si el contrato no ha recibido ningén principioc--
de ejecucidn, es decir las cosas se conservan en el estado en gue
estaban, la revocacién del comitente, termina en forma absoluta -
con el contrato, no ha pasado nada entre el comitente y el comi--
sionista. No se puede afirmar la revocabilidad de la comisidén en
interés del comitente en una forma incondicional y sin la menor--
consideracién para con los derechos del comisionista. Siempre de
ber4d hacerse la distincién entre la revocacién declarada antes de
la ejecucién del contrato y la que se realiza ya iniciado éste.

Segundo, si el comisionista ya inicid la ejecucién del en
cargo, y ya llevd a cabo una serie de acciones encaminadas al lo-
gro del mismo, el comitente puede terminar el contrato, pero sub-
sisten las obligaciones de &1 nacidas, tanto respecto del comiten
te como del comisionista, y este dltimo tendrd derecho al reembol
so de los gastos, al resarcimientos de perjuicios y al pago de --
los derechos de comisién en la preporcién del trabajo que hubiere-

realizado.

(69) TENA, Felipe de J., Op. Cit., pdgs. 246 y siguientes.
(70) Idem, pags. 247 y siguientes.
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Por otro lado, Abascal (71) afirma que nada impide que 1la
comisién al igual que el mandato, pueda ser irrevocable, esto es,
se aplica supletoriamente el principio contenido en el articulo -
2596 del cédigo Civil que establece que el mandante puede revocar
el mandato cuando y como le parezca, menos en aquellos casos en -
que su otorgamiento se hubiere estipulado como una condicién en -~
un contrato bilateral o como medio para cumplir una pbligacién -—
contraida.

Ahora analizaremos la otra causa de extinecién del contra-
to de comisién mercantil; y que suscita por la muerte o inhabili-
tacién del comisionista.

Al respecto el artfculo 308 del Cédigo de Comercio esta--
blece que por muerte o inhabilitacidén del comisionista se entende
ré rescindido el contrato de comisidn; pero por muerte e inhabilj
tacibén del comitente no se rescindiri, aunqﬁe pueden revocarlo --
sus representantes.

En lo que se refiere a la muerte o inhabilitacién del co-
misionista, la comisién es de suyo insustituible, y no puede - -
transmitirse del comisionista a sus herederos, ya que como hemos-
visto, se basa en la confianza que el comitente tiene en las apti
tudes del comisionista, por lo gue la desaparicidén de éste, trae-

consigo la extincidn del contrato.

(71) ABASCAL, José Marfa, Op. Cit., pig. 154.
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Por lo que respecta alos herederos del comisionista, Gni-
camente, segfin la opinidn de Tena (72) subsistirfan para ello las
obligaciones que por razén de equidad establece el articulo 2602-
del cédigo Civil, y tendrian el derecho de exigir al comitente, -
el pago de los derechos de comisidn, gastos y anticipos.

Por lo Jue respecta a la inhabilitacién del comisionista,
o sea su incapacidad natural o legal para llevar a cabo la comi--
sidn, es obvio que es una causa de extincidn del contrato.

Volviendo al articulo 308 del Cddigo de Comercio, en su -
sequnda parte, debemos seilalar que es completamente opuesto a lo-
sefialado en el artfculo 2595 fraccibn II1I del Cbddigo Civil que di
ce que: "el mandato termina por la muerte del mandante,..."” mien-
tras que el COldigo de Comercio establece que por muerte o inhabi~
litacién del comitente no se rescindird la comisién mercantil, --
aunque pueden revocarla sus representantes:

Respecto de esto, Tena (73) establece que podria suceder-
que algunos de los dos principios contenidos en dichos ordenamien
tos, fuera contrario a la verdad juridica; Sin embargo, explica -
que en materia de comercio, el legislador atiende de preferencia-
al crédito y estabilidad de las operaciones, todo lo cual parece-
ria un quebranto considerable, si la muerte o inhabilitacién del-

comitente produjera ipso facto, la conclusidn del contrato. Agre

(72) TENA, Felipe de J., Op. Cit., pag. 250.
(73) Idem.



7n

ga, que como la confianza no necesariamente se transmite, bien --
puede faltarle ésta a los representantes del difunto o del inhabi
iitado, por mAs que éstos la hayan tenido plena en la aptitud y -
honorabilidad del comisionista, es por lo que el propio articulo-
308 faculta a dichos representantes para mantener o revecar la co

misibn,
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CONCLUSIONES

En toda sociedad es necesario la existencia de una-
institucidén como la representacién, la cual permite
obrar jurfdicamente a una persona por medio de otra.
Asimismo, son fundamentales otras instituciones afi
nes a ésta como la prestacién de obra, el nuncio o-

emisario y la comisidén mercantii.

La importancia de la representacidn juridica radica

en que a través de ella se permite a una persona --

. llamada representante dar vida a un negocio jurfdi-

co en nombre de otra llamada representada, de tal -
manera que el negocio se considera creado directa--

mente por esta Gltima persona.

Existe la representacidén cuando la voluntad declara
da por un sujeto, no es para si, sino para servir -
el interés de otro sujeto; los efectos de esa decla
racién no se producen por tanto en el circulo juri-

dico del declarante.

Es fundamental distinguir la diferencia entre po --

der, representacidén y mandato.
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Poder ‘es la facultad concedida a una persona llama-
da representante para obrar a nombre y a cuenta de-

otra llamada representada.

Representacién es 1a accidén de representar, o sea -
el acto por virtud del cual una persona dotada de -
poder llamada representante, obra a nombre y por --

cuenta de otra llamada representada.

Mandato es un contrato por el que el mandatario se-
obliga a realizar por cuenta del mandante los actos

jurfdicos que éste le encarga.

La diferencia entre mandato civil y combsién mercan
til radica en que ésta se refiere a actos u opera--
ciones de comercio y el mandato a actes no comercia

les.

En el derecho mexicano la comisidén mercantil puede-
ser representativa o no representativa, en contra -
posicibn a otros derechos extranjeros en que es no-

ta egencial 1la no representatividad.
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Por la complejidad de la actividad eéonémica moderna
es necesario para promover ciertos contratos, recu-
rrir a sujetos que profesionalmente se dedican a -~
ello. Dentro de estos sujetos destacan los comisig

nistas.

En la actualidad por razones pricticas y por la mo-
dernizacién en los sistemas de comunicacién, el con
trato de comisidén mercantil ha visto modificado su-

uso, pero no ha perdido su importancia.

-La distincibn entre comisién mercantil y mandato --

mercantil se encuentra en que el comisionista pres-
ta profesionalmente sus servicios como tal. Es la-
profesidn de comisiocnista la que justifica la apli~
cacién de los articulos 275 al 280 del Cédigo de Cg
mercion, que consagran deberes y derechos profesiona

les del comisionista.

Para que la comisidén mercantil no se convierta en -
una relacién laboral regulada por la Ley Federal --
del Trabajo, debe manifestarse por un acto o una se
rie de actos que sblo accidentalmente impongan de--

pendencia entre comitente y comisionista y que du--
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ren Qnicamente el tiempo necesario para la ejecuciédn
de esos actos. Ademds no puede el comisionista en--
cargarse de todos los asuntos del comitente sin po--
der ocuparse de otros, ya que se encontrarfia en una-
situacibn de dependencia y se clasificaria como una -

relacidén laboral.

considerando todo lo anterior, la comisién mercantii
es una figura importante en la estructura juridica,-
la cual no debe ser relegada y por el contrario ser-
estudiada m4s a fondo con el fin de contar con este-
instrumento que resulta de gran utilidad en la com--

pleja actividad comercial moderna.
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