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INTRODUCCION
Méidco enfrenta uno de los desafios mas grandes de su
historia. Le es necesario cambiar radicalmente sus fuentes de
crecimiento en un periodo breve de tiempo, ya que no puede
continuar aferrado sélo  al mercado nacional como elemento
dinamizador de su desarrollo.
Lo anterior implca que, si México desea segulr creciendo dé

una manera satigfactoria que c p a sus n idad tiene

que adaptarse a un modelo de desarrollo mAs moderno, eficlente y
competitivo, que le permita ademds Incursionar con éxito en el
comercio mundial.

La =situacién interna del pais, aunada a la disyuntiva vy
débilmente convenios unilaterales, hace necesario obtener
estabilidad el el drea de comercio exterior, y plantea la
conveniencia de negociacicnes multilaterales por parte de nuestro
palg, teniendo a cambié, un marco de comercio exterior sujeto a
reglas definidas y mids durables.

Por lo que se refiere a situaciones externas al dAmbito
nacional, es conveniente recordar que desde principios de ia
década anterior, tal vez deade un poco antes, se ha producido en
la economfa y el comercio mundial una serle de cambios que han
transformado a éste, volviéndolo mis complejo y dificil que nunca.

Para jlustrar, basta mencionar unos cuantos: la incursién
cada vez mas not.able de un conjunto de nuevos palses
industrializados y semitndustrializados, con politicas

ccomerciales innovadoras y agresivas, que han introducido nuevos



productos y conceptos mercadoldgicos en este campo.

También, los flujos de capital a nivel mundial se han vuelto
mas sensibles y voldtiles. Todo esto en conjunto ha hecho mas
complejo y dificil el comercio externo para palses como México,
por carecer éste de foros multilaterales de negociacién.

Y es aquf{ donde un probable ingreso de Meéxdco en el Acuerdo
General sobre Aranceles y Comercioc (GATT) debe contemplarse dentro
de un contexto de mayor crecimiento en el largo plazo.

El Acuerdo General se negocid en 1947 y entrd en vigor en
enero de 1948. El GATT constituye un foro para analizar y discutir
lag tendencias del comercio Iinternacional y las medidas que
aplican los pafses y aquellas que distorsionan las corrientes
comerciales. A través de sus diferentes J4rganos, se estudian los
factores que afectan al comercio, y se proponen soluciones a los
mismos. Se ha efectuado siete rondas de negociaciones comerciales,
las que han dado como resultado una reduccién sustancial de los
aranceles existentes en 1948 y una expansién significativa del
comercio internacional.

El dérgano superior del GATT es el periodo de sesiones de las
partes contratantes, que suele celebrarse una vez al anho.

El GATT estd integrado por B4 miembros, 25% de los cuales
son paises desarrollados, 1026 latinocamericanos y 7% naciones del
bloque socialista., Existen ademas 25 paises en cuyos territorios
se aplicaba el Acuerdo General y que, habiendo adquirido la
independencia, contimian aplicandolo de facto en espera de fijar

definitivamente su politica comercial. Todos estos paises en



conjunt.o realizan mis del 80% del comercio mundial.

Entre los principlos y reglas del OATT se destacan los
siguientes: clausula de 1la nacién mds favorecida; trate no
discriminatorio; estabilidad de las concesiones arancelarias;
eliminacién de las restricciones cuantitativas y de otras formas

de proteccién; salvaguardiass y acciones de & i, con: as

que jas, para mencionar los principales.

La razén mis importante del aplazamiento del ingreso de
México en el GATT en 1980 fue, muy probablemente, la
incompatibilidad de algunas politicas del Plan Nacional de
Desarrollo Industrial <(PNDI> con los compromisos que adquiria
México con dicho organismo.

Era cuestién de modificar algunas cosas y ajustar otras sobre
1a marcha, ya que el GATT acepté el acceso de México, a sabiendas
de que se aplicaria el PNDL Sin embrago, el PNDI era en aquel
entonces el primer intento de planeacién formal en K México, y la

Secretar{a de Patri i y F o Industrial. estaba comprometida

a ponerlo en marcha. Adems#s, dado el prestigio internacional que
habia alcanzado nuestro pafs por el auge petrolero, se consideraba
que se le hacia un favor al GATT al entrar.

Dada la debilidad del mercado petrolero, México ha tenido
que  ayudar a defender el precio internacional del crudo,.
sacrificando produccién.

Después de la crisi de 1982-83, la carga del servicioc de la
deuda se ha vuelto muy pesada. En estas circunstancias, la

exportacién de productos no petroleros se ha vuelto vital, y por



esto se formd en abril de este afioc un entendimiento con Estados
Unidos en materia de subsidios, impuestos compensatorios y prueba
del dafo.

Tres de las i{ncompatibilidades que en 1980 existian entre el
GATT y el PNDI fueron despejadas con la firma del entendimiento:
Estimulos Fiscales para la exportacién CCEDIS), créditos
subsidiados <(FOMEX>, y precios diferenciales de energsticos para
exportadores.

En cuanto a otros costos de entrada, en 1980 ya se habia
liberado unilateralmente el 40% de las importaciones, del permiso
previo, y se prometia una sustitucién del permiso por el arancel
en un lapso de 10 a 12 afios; se eliminéd ¢l sistema de precios
oficiales con la Ley Aduanera de 1979, y todavia no se sabia =i

México suscribiria el Cédigo de Compras del sector piblico.

En julio de 1985, =se sustituy los p iso: previos de
importacién para aranceles en poco mas de 7000 fracciones
arancelarias que representan por arriba del 60% de nuestras
importaciones.

Con la firma del covenio bilateral y con la lMberalizacién de
las fracciones, quedarian en la actualidad pocos obstdculos para
que nuestro pais ingrese en el GATT.

Coincidimos, en principio, con la filosofia profesada por
dicho organismo, que podria resumirse en la buisqueda de una
economia mds abierta al libre intercambio.

Reconocemos que es necesario racionalizar el esquema de

proteccién vigente en la actualidad, con el proposito de



eficientar a la industria nacional.

Sera conveniente que veamos al competidor extranjero como un
aliado que nos obligara a ser mas eficientes, forzando de paso al
sector paraestatal a ser el primero en lograrlo porque iria de por
medic su existencia,

Nuestra incorporacién al GATT reportaria importantes

beneficios, siendo los mds significativos la eliminacidén o

reduccién de b as  ar larias y no ar larias a m tras
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exportaciones, y una mayor idad a para nuestro pais
en el ambito internacional.

A este respecto, y previo a la negociacién con el GATT, serad
necesario efectuar una amplia consulta interna con las partes que
se veradn directamente afectadas por el acuerdo, desempenando un
importante papel los organismos intermedios durante este periodo.

Esta consulta serviria para:
1> unificar criterios;

2) definir cudles son los elementos que deberdn considerarse al

evaluar el grado de competitividad en las distintas ramas.



1. ANTECEDENTES.

1.~ ORGANIZACION INTERNACIONAL DE COMERCIO.

El Consejo Econémico y Social (ECOSOC), dérgano de la ONU,
convocd, por resolucién del 18 de Febrero de 1946, a una
Conferencia Internacional sobre Comercio y Empleo, en La Habana,
Cuba, Para tal efecto, establecié un Comité Preparatorio para la
formulacién de un proyecto de convencién de una Organizacién
Internacional de Comercio.

El Comité Preparatorio de la Conferencia de Comercio y Empleo
se reunié en Londres, en octubre de 1946, para discutir las
“Proposiciones’’ del Gobiernc norteamericanc. De aquf surgié un
proyecto de organizacién, que se conocié come el Proyecto de
Londres; en este documento se consideraron ciertas medidas a favor
de los paises en desarrollo.

Meses despuéds, el Comité se reunid en Lake Sucess, Nueva
York, del 20 de enero al 25 de febrero de 1947; de ahfi surgié otro
proyecto de organizacidn conocide come Proyecto de Nueva York,
donde ya no aparecieron las medidas en favor de los pafses en
desarrollo, contempladas en el Proyecto de Londres.

El Comité Preparatorio de la Conferencia de Comercio y
Emplec celebré su segunda sesidén, del mes de marzo a agosto de
1947, para discutir el Proyecto de Nueva York. De aqui surgieron
dos documentos: el Acuerdo General sobre Tarifas Aduaneras y

Comercic y el Proyecto de Carta de Cos cio Inter ional,

Proyecto de Ginebra, a discutirse en La Habana.

La Conferencia de las Naciones Unidas sobre Comercio y Empleo



se celebrd en La Habana, Cuba, del 21 de noviembre de 1947 al 24
de marzo de 1948. Durante los trabajos de esta Conferencia se
elabordé un tratado internacional conocido como Carta de La Habana,
Cconsta de 9 capitulos, 106 articulos y 16 anexos), que establecid
los propésitos y principifos de una Organizacién Internacional de
Comercic (OIC). En esta Conferencia, México estuvo representado
por el Licenciado Ramén Beteta y Don Carlos Novoa.

La Carta de La Habana se firmé el 24 de marzo de 1948,
estableciendo la Organizacién Internacional de Comercio (OIC).

El propésito de la OIC fue el de realizar los objetivos
enunciados en la Carta de las Naciones Unidas, especlalmente el
logro de niveles de vida mds elevados, trabajo permanente para
todos y condiciones de progreso y desarrollo econdmico y social,
previstos en el Articulo 55 de dicha Carta.

Para alcanzar lo anterior, las Partes en la Carta se
comprometieron individual y colectivamente, a promover medidas de
caracter nacional e internacional destinadas a alcanzar los
sigulentes objetivos:
1.~ Asegurar volumen considerable y cada vez mayor de ingreso y
demanda efectiva; aumentar la produccidn, el consumo y el
intercambio de bienes y contribuir asi al equillbrio y a la
expansién de la economia mundial.
2~ Fomentar y ayudar al desarrollo industrial y al econdmico en
general, especialmente en aquellos paises cuyo desarrollo
industrial estd aun en sus comienzos; y estimular la corriente

internacional de capitales designados a inversiones productivas.



3.~ "Ampliar para todos los paises, en condiciones de igualdad, el
acceso a los mercados, a los productos y a los medios de
produccién necesarios para su prosperidad y desarrollo econdmicos.

4.- Promover, sobre una base de reciprocidad y de ventajas mutuas,
la reduccién de los aranceles aduaneros y demas barreras
comerciales, asi como la eliminacién del tratamiento
discriminatorio en el comercio internacional.

5.~ Capacitar a los pailses, dandoles mayores oportunidades para su
comercio y desarrolio econdmico, para que se abstengan de adoptar
medidas susceptibles de dislocar el comercio mundial, reducir el
empleo productivo o retardar el progreso econdémico.

6.~ Facilitar, mediante el estimulo de la comprensién mutua, de
las consultas y de la cooperacidén, la solucién de los problemas
relativos al comercio internacional en lo concerniente al empleo,
al desarrollo econémico, a la politica comercial, a las practicas
comerciales y a la politica en materia de productos basicos.

Esta Carta, sin embargo, nunca entrd en vigor. La razdn
principal fue la falta de apoyo del Gobierno norteamericano, quien
en su propiuoc pais recibid duros ataques por parte del sector que
defendia el proteccionismo, de los Inversionistas internacionales
y de todos aquellos que se oponfian a la aplicacién de medidas para
combatir ciertas prdcticas comerciales restrictivas.

Lo anterior se reflejé en la negativa del Senado
norteamericano a que el Presidente de Estados Unidos ratificara la
Carta de La Habana. En efecto, esta Carta, al ser considerada como

un Tratado, tuvo que seguir el procedimiento constitucional de ia



aprobacién del Senado, mismo que se opuso a ella y por lo tanto
Estados Unidos no formé parte de la OIC. El resultado fue que la
OIC no se constituyé.

£1 Goblernc de México decidid que nuestro pais no ratificara

la Carta de La Habana y por lo tanto que no fuera miembro de la

Organi i6n Inter ional de C clo.

Por qué?T La respuesta la tenemos tanto en el discurse
pronunciado por el Licenciado Ramdén Beteta, Secretario de Hacfenda
y Crédito Publico de México, ante la Asambiea Internacional de
Comercio y Empleo, el dia 26 de noviembre de 1947, en la ciudad de
La Habana.

Las consideraciones expuestas por el entonces Secretario de
Hacienda para que México no entrara a al OIC, fueron las
siguientes:

A. CARACTER NEGATIVO DE LA CARTA. Dedicada una g¢ran parte de su
articulado a argumentar la forma de acabar con las -restricciones
al comercio internacional, en vez de asentar los aspectos
positivos del problema, a saber el desarrollo econémico de los
pueblos ¥ 1la colaboracién internacional para lograrlo; esto
provocé recelo entre trabajadores e industriales de los pailses
menos desarrollados, ‘“‘porque los ha hecho temer que el propdsito
fundamental de la Carta sea acabar con las barreras al comercio
aunque al hacerlo provoque la ruina de las industrias existentes,

en vez de ser el de f tar el c o inter ional a través

del crecimiento armdnico de las economias de todas las naciones."®

B. NO DISTINGUIA ENTRE UN PAIS DEUDOR Y UN PAIS ACREEDOR. No



consideraba las diferencias que de hecho existian en las economias
de unos pafses respecto a las de los otros, principalmente, entre
paises deudores y paisesv acreedores. Cuando un pais deudor
implantaba restricciones a su comercio exterior en defensa de su
moneda y de su equilibrio econdémico en un esfuerzo por continuar
cumpliendo con sus obligaciones, era una situaciéon muy diferente
de cuando un pais acreedor “mantiene altas tarifas y multiplica
sus rectricciones para continuar protegiendo una industria ya
poderosa y una agricultura de grandes volimenes y en esa forma
hace cada vez mds dificil que los paises deudores le paguen"@

C. EMPLEO.No consignaba las medidas adecuadas para fomentar el
empleo y en este aspecto era puramente declarativa.

D. DESARROLLO ECONOMICO. No contenia medidas concretas para
impulsar el desarrollo econdmico de los paises en desarrollo.

E. CARTELES. No preveia medidas iddneas para eliminar los carteles
y evitar su creacién y funcionamiento y tocleraba la prictica de
subsidios a las exportaciones., que sdélo podian ser realizados por
paises con cuantiosos recursos financieros.

F. DUMPING Y ANTI-DUMPING.No prescribia una accién Internacional
para la eliminacién del dumping y no dejaba lbertad para adoptar
las medidas antidumping pertinentes a los pafses que sufrian la
accidén de un dumping.

G. REDUCCION ARANCELARIA PRECISA. En cuanto al establecimiento de
reduccién de aranceles y eliminacidn de preferencias era muy
precisa, pero no tomaba en cuenta las diferentes ‘‘condiciones

econdmicas de los palses, pues de otra manera la aplicacién de

10



principios generales puede ser muy injusta, ya que su efecto
sobre la economia de cada pals varia con el gradoe de su adelanto
econdémico y con su necesidad de hacer pagos en el exterior o, por
el contrario, de verificar inversiones en el ext.ran_]ero".® La
reduccidén de tarifas descorazonarfa la Iinversién extranjera en
los paises que estaban en proceso industrial y dificuitaria el
pago de las finversiones ya hechas; era pocoe equitativa una
reduccién proporcional entre paises plenamente desarrollados con
aranceles muy altos Yy paflses con desarrolle incipiente; con
tarifas mis reducidas, pues se mantendria ia desigualdad
existente.

H. NO REGLAMENTABA LOS CONVENIOS INTERGUBERNAMENTALES SOBRE

PRODUCTOS BASICOS. No consideraba la reglamentacién de este tipo

de acuerdos por lo que volvia tnop te lo establecido, y no se
podia conseguir la estabilidad de los preclos de las producciones
naturales de los pafses de escaso desarrolle industriafl. Al
respecto, se comentaba que no era “suficiente hablar, como se

hacia en la Carta, de una igualdad de acceso a los mercados y de
la necesidad de legar a entendimientos para el comercio de los
articulos primarios o bésxcosf‘(al;ra indispensable que se piense

en convenios andlogos respecto a los articulos manufacturados que
habran de adquirirse por los pafses productores de materias primas
y sobre los cuales de no existir -como no existe- control alguno,
se perpetuara una situacién injusta dentro de la cual el pais
productor de materias primas hallard su produccién vigilada,

regulada y aun controlada por organismos internacionales que
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existira absoluta libertad de precios y de condiciones en el
comercio de los articulos manufacturados, equipo, maquinaria o
articulos de consumo que du;ben adquirirse en un mercado lbre en
el que no se ha hecho esfuerzo alguno para que los precios y las
condiciones no fluctden.

De la posicién del Licenciado |Jesus Reyes Heroles se
establecen dos conclusfones:
1. Que ningun tratado u organismo Internaciona! puede obligar a
nuestro pais mas alld de lo que nuestro propio pais se compromete
a cumplir; no existe en el actual estado del derecho
internacional una instancia superestatal o supranacional,
independiente de las voluntades soberanas de los Estados.
2. El liberalismo o proteccionismo son instrumentos del
desenvolvimiente econdmico de un pals; que dste los aplica,
circunstancialmente, segin le es mas conveniente y segin su propia
problemiatica interna.

La oposicién del brillante intelectual mexicano a la Carta de
La Habana se sintetizéd en los dos parrafos siguientes: El
sentido de la Carta de La Habana no resulta mas que el siguiente:

los 1 It ite o lados se aseguran, mediante dicho

texto, el abasteciumiento de las materias primas y productos
naturales del mundo en condiclones fijadas internacionalmente; se
aseguran igualmente la venta de sus manufacturas en los mercados
mundiales y, finalmerite, se garantizan la colocacién de sus
sobrantes de capitales en todos los paises de! mundo en

condicioches de seguridad fijadas internacionalmente.
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En esta forma, histéricamente, la Carta de La Habana no
resulta ser mias que un documento encaminade a perpetuar el actual
statuquo econdmico mundial, que supone e! mantenimiento de paises
coloniales y palses no coloniales.

La politica arancelaria de México -expresé Don Jestus- ‘“debe
ser un instrumento para la planeacién industrial del pais y no
debe ir a la =zaga de intereses creados. Crear industrias de
invernaderoc y mantenerlas moribundas con inyecciones arancelarias,

es C de una dadera politica arancel.aria".©

2.~ ACUERDO GENERAL SOBRE ARANCELES ADUANEROS Y COMERCIO (GATT).

Los Gobiernos del Commonwealth de AUSTRALIA, REINO DE
BELGICA, BIRMANIA, ESTADOS UNIDOS DEL BRASIL, CGANADA, CEILAN,
REPUBLICA DE CUBA, REPUBLICA CHECOSLOVACA, REPUBLICA DE CHILE,
REPUBLICA DE CHINA, ESTADOS UNIDOS DE AMERICA, REPUBLICA FRANCESA,
INDIA, LIBANO, GRAN DUCADO DE LUXEMBURGO, REINO DE NORUEGA, NUEVA
ZELANDIA, REINO DE LOS PAISES BAJOS, PAQUISTAN, REINO UNIDO DE
GRAN BRETARA E IRLANDA DEL NORTE, RHODESIA DEL SUR, SIRIA Y UNION
SUDAFRICANA,

RECONOCIENDO que sus relaciones comerciales y econdmicas
deben tender al logro de niveles de vida mas altos, a Ia
consecucién del pleno empleo y de un nivel elevado, cada vez
mayor, del Ingreso real y de la demanda efectiva, a la utilizacidén
completa de los recursos mundiales y al acrecentamiento de Ia
producceidn y de los intercambios de productos,

DESEOSOS de contribuir al logro de estos objetivos, mediante

la celebracion de acuerdos encaminados a obtener, a base de
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reciprocidad y de mutuas ventajas, la reduccicn sust,ax;zcia.l de - los
aranceles aduaneros y de las demas barreras comerciales, asi como
la eliminacién del trato discriminatorio en materia de comercio
internacional,
ACUERDAN, por conducto de sus representantes, lo siguiente:
PARTE I
ARTICULO PRIMERO
TRATO GENERAL DE NACION MAS FAVORECIDA.
1. En materia de derechos de aduana y cargas de cualquier clase
impuestos a las importaciones o a las exportaciones, o en realcién
con ellas, ©o que graven las transferencias internacionales de
fondos efectuadas en concepto de pago de importaciones o
exportaciones, en lo que concierne a los métodos de exaccldn® de
tales derechos y cargas, asi como en todos los reglamentos y
formaiidades relativos a las importaciones y exportaciones, y en
todas las cuestiones a que se refieren los parrafos 2 y 4 del
articulo 111, cualquier ventaja, favor, privilegio o inmunidad
concedido por una parte contratante a un producto originario de
otro pais o destinado a el, sera concedido inmediata e
incondicionalmente a tode producto similar originario de los
territorios de todas las demds partes contratantes o a ellos
destinado.
2. Las disposiciones del parrafo 1 de este articulo no implicaran,

to a los d hos y cargas de importacidn, la supresicon de

las preferencias que no excedan de los margenes prescritos en el

pdrrafo 4 y que estén comprendidas en los grupos siguientes:



a) preferencias vigentes exclusivamente entre dos o mis de
los territorios especificados en el Anexo A, a reserva de las
condiciones que en ¢l se establecen;

b> preferencias vigentes exclusivamente entre dos o mds
territorios que el fo. de julio de 1939 estaban unidos por una

soberania comin o por relaciones de proteccién o dependencia, y

que estan peci ficad en Jlos A B, C y D, a reserva de las
condiciones que en ellos se establecen;

<) preferencias vigentes exclusivamente entre los Estados
Unidos de América y la Republica de Cuba;

d> preferencias vigentes exclusivamente entre paises vecinos

dos en los A E y F.
3. Las disposiciones del parrafo 1 del presente articulo no se

aplicardn a las preferencias entre los paf que tes £ b

parte del Imperio Otomanc y que fueron separados de él el 24 de
Julio de 1923, a condicién de dichas preferencias sean aprobadas
de acuerdo con las disposiciones del parrafo 5 del articulo XXV,
que se aplicardn, en este caso, habida cuenta de las disposiciones
del pdrrafo 1 del articulo XXIX.

4. En lo que se refiere a los productos que disfruten de una

preferencia en virtud del pdrrafo 2 de este articulo, el margen de

preferencia, cuando no se haya estipulado 3 te un '3
masxdmo de preferencia en 1a Hsta correspondiente anexa al
presente Acuerdo, no excederd:

a) para Jlos derechos o cargas aplicables a los productos

enumerados en la lista indicada, de la diferencia entre la tarifa



aplicada a las partes contratantes gque disfruten del trato de
nacién mas favorecida y la tarifa preferencial fijadas en dicha

lista; sl no se ha fijado la tarifa pref ial, se considerara

como tal, a los efectos de aplicacidn de esta parrafo, la vigente
el 10 de abril de 1947, y si no me ha fijado la tarifa aplicada a
las partes contratantes que disfruten del trato de nacién mas
favorecida, el margen de preferencia no excederd de la diferencia
existente el 10 de abril de 1947 entre la tarifa aplicable a la
nacién mas favorecida y la tarifa preferencial;

b> para los derechos o cargas aplicables a los productos no
enumerados en la lista correspondiente, de la diferencia existente
el 10 de abril de 1947 entre la tarifa aplicable a la nacién mis
favorecida y la tarifa preferencial.

ARTICULO I1
LISTAS DE CONCESIONES

1. a) Cada parte contratante concederid al comercio de las
demaAs partes contratantes un trato no menos favorable que el
previsto en la parte apropiada de la lsta correspondiente anexa
al presente Acuerdo.

b) Los productos enumerados en la primera parte de la
lista relativa a wuna de las partes contratantes, que son
productos de los territorios de otras partes contratantes, no
estardn sujetos -al ser importados en el territoric a que se
refiera easta lista vy teniendo en cuenta las condiciones o
clausulas especiales estrablecidas en ella- a derechos de aduana

propiamente dichos que excedan de los fijados en la lista.
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Dichos productos estaridn también exentos de todos los . demas

derechos o cargas de cualquier clase aplicados a la importacidén o
con motivo de ésta que excedan de los aplicados en la fecha de
este Acuerdo o de los que, como consecuencia directa y obligatoria

de la legislacién vigente en el territorio importador en esa

fecha, hayan de ser aplicad ulterio: t

c> Los productos enumerados en la segunda parte de la
lista relativa a una de las partes contratantes, que son productos
de territorios que, en virtud del articulo primero, tienen derecho
a recibir un trato preferencial para la importacién ‘en el
territorio a que se refiera esta lista, no estardn sujetos -al ser
importados en dicho territorio y teniendo en cuenta las
condiciones o cldusulas especiales establecidas en ella- a
derechos de aduana propilamente dichos que excedan de los fijados
en esa segunda parte de la lista. Dichos productos estardan también
exentos de todos los demas derechos o cargas de cualquier clase
aplicados a la importacién o con motivo de édsta que excedan de los
aplicados en 1la fecha de este Acuerdo o de los que, como
consecuencia directa y obligatoria de la legislacidn vigente en ol
territorio importador en esa fecha, hayan de ser aplicados
ulteriormente.

Ninguna disposicién de este articulo impedird a cualquier
parte contratante mantener las prescripciones existentes en la
fecha de este Acuerdo, en lo concerniente a las condiciones de
admisién, de los productos que benefician de las tarifas

preferenciales,
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2. Ninguna disposicidén de este articulo impedira a toda parte
contratante percibir, en todo momento, sobre la importacién de un
producto cualguiera:

ad una carga equivalente a un impuesto interior aplicado de
conformidad con las disposiciones de parrafo 2 del articulo II1 a
un producto nacional similar © a una mercancia que haya servido,
en todo o en parte, para fabricar el producto importado;

blun derecho antidumping o compensatorio aplicado de

conformidad con las disposiciones del articulo VI;

@) derechos u 4 & proporcional al costo de los
servicios prestados.
3. Ninguna parte contratante modificard su método de aforo
aduanero o su procedimiento de conversién de divisas en forma que

disminuya el valor de las iones en adas en la lsta

co. pondiente al presente Acuerdo.
4, St una de las partes contratantes establece, mantiene o

autoriza, de hecho o de derecho, un monopolio de Iimportacién de

uno de los productos enumerados en la lista corr pondiente

al presente Acuerdo, este monopolioc no tendrad por efecto -salvo
disposicién en contrario que figure en dicha lista o si las partes
que hayan negociado originalmente la concesién acuerdan otra cosa~
asegurar una proteccién media superior a la prevista en dicha
lista. Las disposiciones de este parrafo no lMmitardn la facultad
de las partes contratantes de recurrir a cualquier forma de ayuda
a los productores nacionales autoriza por otras disposiciones del

presente Acuerdo.
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8. Si una de las partes contratantes ‘es‘i.imaﬂ jque otra pax-t.é
contratante no concede a "un producb6 ‘drado él trato .que, a su
Juicio, se deriva de una concesion enumerada en ia lista
correspondiente anexa al presente Acuerdo, plantearsd directamente
la cuestién a la otra parte contratante. Si esta ultima, aun
reconocfendo que el trato reivindicado se ajusta al previsto,
declara que no puede ser concedido porque un tribunal u otra
autoridad competente ha decidido que el producto de que se trata
no puede ser clasificade, con arreglo a su legislacién aduanera,
de manera que beneficie del trato previsto en el presente Acuerdo,
las dos partes contratantes, asi como cualquier otra parte
contratante interesada substancialmente, entablaran prontamente
nuevas negoclaciones para buscar una compensacién equitativa.

6. ad Los derechos y cargas especificos incluidos en las listas
de las partes contratantes Miembros del Fondo Monetario
Internacional, y los margenes de preferencia aplicados por dichas
partes contratantes con relacién a los derechos y cargas
especificos, se expresan en las monedas respectivas de las citadas
partes coniLratantes, sobre la base de la par aceptada o
reconocida provisionalmente por el Fondo en la fecha del presente
Acuerdo. Por consiguiente, en caso de que se reduzca esta par, de
conformidad con los Estatutos del Fondo, en mas de veinte por
ciento, los derechos o cargas especificos y los margenes de
preferencia podran ser ajustados de modo que se tenga en cuenta
esta reduccién, a condiciédn de que las PARTES CONTRATANTES C(es

decir, las partes cont.ratantes obrando colectivamente de



conformidad con el articulo XXV) estén de acuerdo en reconocer que
estos ajustes no pueden disminuir el valor de las concesiones
previstas en la lista correspondiente anexa al presente Acuerdo o
en otras disposiciones de éste, teniendo debidamente en cuenta
todos los factores que puedan influir en la necesidad o en la
urgencia de dichos ajustes.

bd> En lo que concierne a las partes contratantes que no sean.
Miembros del Fondo, estas disposiciones les seran aplicables,
mutatis mutandis, a partir de la fecha en que cada una de estas
partes contratantes ingrese como Miembro en el Fondo o concierte
un acuerdo especial de cambio de conformidad con las disposiciones
del articulo XV.
7. Las listas al presente Acuerdo forman parte integrante de la
Parte 1 del mismo.

PARTE 11
ARTICULO III

TRATO NACIONAL EN MATERIA DE TRIBUTACION Y DE REGLAMENTACION
INTERIORES
1. Las partes contratantes reconocen que los impuestos y otras
cargas interiores, asi como las leyes, reglamentos y
prescripciones que afecten a la venta, la oferta para la venta, la
compra, el transporte, la distribucién o el uso de productos en el
mercado interior y las reglamentaciones cuantitativas interiores
que prescriban la mezcla, la transformacidén o el uso de ciertos
productos en cantidades o en proporciones determinadas, no

deberian aplicarse a los productos importados o nacionales de
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manera que se proteja la produccién nacional.

2. Los productos del territorio de toda parte contratante no

estardn sujetos, directa ni indirectamente, a impuestos u otras
cargas interiores, de cualquier clase que sean, superiores a los
aplicados, directa o indirectamente, a los productos nacionales
similares. Ademis, ninguna parte contratante aplicard, de
cualquier otro modo, impuestos u otras cargas interiores a los
productos importados o© nacionales, en forma contraria a los
principios enunciados en el pdrrafo 1.

3. En lo que concierne a todo impuesto interior vigente que sea
incompatible con las disposiciones del parrafo 2, pero que esté
expresamente autorizado por un acuerdo comercial en vigor el 10 de

abril de 1947 y en el que se consolidaba el derecho de importacidn

b el producto ¢ do, la parte contratante que aplique el
impuesto podraA diferir, en lo que se refiere a dicho impuesto, la
apHcacién de las disposiciones del padrrafo 2, hasta que pueda

bt la 6n de los compromisos contrafdos en virtud de

dicho acuerdo comercial y recobrar asi la facultad de aumentar ese

derecho en la medida necesaria para P la sup i6n de la

proteccién obtenida con dicho impuesto.

4. Los productos del territorio de toda parte contratante
importados en el territorio de cualquier otra parte contratante no
deberdn recibir un trato menos favorable que el concedido a los
productos saimilares de origen nacional, en lo concerniente a
cualquier ley, reglamento o prescripcidén que afecte a la venta, la

oferta para la venta, la compra, el transporte, la distribucién y
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el-- uso de estos productos en el mercado interior. Las
disposiciones de este parrafo no impedirian 1la aplicacién de
tarifas diferentes en los transportes interiores, basadas
exclusivamente en la utilizacién econdmica de los medios de

transporte y no en el origen del producto.

8. Ninguna parte contratante establecerd ni mantendrd una
reglamentacién cuahut,auva interior sobre 1a mezcla, 1a
transformacidén [ el uso, en cantidades o proporciones
determinadas, de clertos productos, que requiera, directa o
indirectamente, que una cantidad o proporcién determinada de un
producto objeto de dicha reglamentacién provenga de fuentes
nacionales de produccidén. Ademds, ninguna parte contratante
aplicard de cualquier otro modo, reglamentaciones cuantitativas
interiores en forma incompatible con los principios enunciados en
el parrafo 1.

6. Las disposiciones del pirrafo 5 no se apHcardan a ninguna
Treglamentacién cuantitativa interior vigente en el territorio de
cualquier parte contratante el 10 de julio de 1939, el 10 de abril
de 1947 o el 24 de marzo de 1948, a opcién de dicha parte
contratante, a condicién de que toda reglamentacién de esa indole,
incompatible con las disposiciones del parrafo 5, no sea
modificada en detrimento de las importaciones y de que sea
considerada como un derecho de aduana a los efectos de
negociacién.

7. No se aplicard reglamentacién cuantitativa interior alguna

sobre la wmezcla, la transformacién o el uso de productos en



cantidades o proporciones determinadas de manera que se repartan
estas cantidades o proporciones entre las fuentes exteriores de
abastecimiento.

8. a) Las disposiciones de este articulo no se aplicaran a las
leyes, reglamentos y prescripciones que rijan la adquisicién, por

or gub: ales, de productos comprados para cubrir las

necesidades de los poderes publicos y no para su reventa comercial

ni para servir a la produccién de m las destinad, a la venta
comercial. .

b> Las disposiciones de este articulo no impedirdn Ia
concesidn de subvenciones exclusivamente a los productores
nacionales, incluidas las subvenciones procedentes de la
recaudacién de impuestos o cargas interiores apu.cados de
conformidad con las disposiciones de este articulo y las
subvenciones en forma de compra de productos nacionales por lowm
poderes publicos o por su cuenta.
9. Las partes contratantes reconocen que el control de los precios
interiores por la fijacién de niveles mdxdimos, aungue se ajuste a
las demds disposiciones de este articulo, puede tener efectos
perjudiciales en los intereses de las partes contratantes que
suministren productos importados. Por consiguiente, las part,e.s
contratantes dque apliquen tales medidas tendrdn en cuenta los
intereses de lam partes contratantes exportadoras, con el fin de
evitar, en toda la medida de lo posible, dichos efaectos

per judiciales.
10. Las disposiciones de este articulo no impediran a toda parte
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contratante establecer o mantener una reglamentacién cuantitativa
interior sobre las peliculas cinematograificas impresionadas, de
conformidad con las prescripciones del articulo IV.
ARTICULO 1V

DISPOSICIONES ESPECIALES RELATIVAS A LAS A PELICULAS
CINEMATOGRAFICAS

Si una parte contratante establece o mantiene una
reglamentacidn cuantitativa interior sobre las peliculas
cinematogradficas impresionadas, se aplicard en forma de
contingentes de proyeccién con arreglo a las condiciones
siguientes:

ad> Los contingentes de proyeccién podrdn impHcar la
obligacién de proyectar, durante un periodo determinadc de un afio
por lo menos, peliculas de origen nacional durante una fraccidn
minima del tiempo total de proyeccién utilizado efectivamente para
la presentacién comercial de las peliculas cualquiera que sea su
‘origen; se fijardan estos contingentes basdndose en el tiempo anual
de proyeccién de cada sala o en su equivalente.

b> No podra efectuarse, ni de hecho ni de derecho,

reparticién alguna entre las prod 4 de df or{ por

la parte del tiemp de proy ién que no haya sido reservada, en
virtud de un contingente de proyeccién, para las peliculas de
origen nacional o que, habténdoles sido reservada, se halle
disponible debido a una medida administrativa.

c) No obstante las disposiciones del apartado b) de este

articulo, las partes contratantes podrin mantener los



contingentes de proyeccién que se ajusten a las disposiciones del
apartado a) de este articulo y que reservan una fraccién minima
del tiempo de proyeccién para las peliculas de un origen
determinado, haciendo ahstraccién de las nacionales, a reserva de
que esta fraccién no sea mas elevada que en 10 de abril de 1947.

d> Los contingentes de proyeccién seran ob jeto de
negoctiaciones destinadas a limitar su alcance, a hacerlos més
flexibles o a suprimirlos.

ARTICULO V
LIBERTAD DE TRANSITO

1. Las mercancias (con inclusién de los equipajes), asi como los
barcos y otros medios de transporte, serdn considerados en
trénsito a través del territorio de una parte contratante, cuando
el paso por dicho territorio, con o sin transbordo,

1 tento, fracci jento del cargamento o cambio de medio

de transporte, constituya sdélo una parte de un viaje.completo que
comience y termine fuera de las fronteras de la parte contratante
por cuyo territorio se efectue. En el presente articulo el trifico
de esta clase se denomina trifico en tridnsito.

2. Habrd MUMdbertad de transito por el territorio de cada parte
contratante para el trdéfico en transito con destino al territorio
de otra parte contratante o procedente de dl, que utilice las
rutas mds convenientes para el trdansito internacional. No se hard
distincién alguna que se funde en el pabelldn de los barcos, en el
lugar de origen, en los puntos de partida, de entrada, de salida o

de destino, o en consideraciones relativas a la propiedad de las
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mercancias, de los barcos o de otros medios de transporte.

3. Toda parte contratante podria exigir que el trifico en transito
que pase por su territorio sea declarado en 1la aduana
correspondiente; sin embargo, salve en el caso de inobservancia de
las leyes y reglamentos de aduana aplicables, los transportes de
esta naturaleza procedentes de territorio de otra parte
contratante o destinados a €] no serdn objeto de ninguna demora ni
de restricciones innecesarias y estaran exentos de derechos de
aduana y de todo derecho de trdnsito o de cualquier otra carga
relativa al transito, con excepcién de los gastos de transporte y
de lag cargas Iimputadas como gastos administrativos ocasionados
por el transito o como costo de los servicios prestados.

4., Todas las cargas y reglamentaciones impuestas por Las partes
contratantes al trafico en trdnsito procedente del territorio de
otra parte contratante o destinado a €l deberdn ser equitativas,
habida cuenta de las condiciones del trafico.

5. En lo que concierne a todas las cargas, reglamentaciones y
formalidades relativas al transito, cada parte contratante
concedera al trdfico en trdnsito procedente del territorio de otra
part.e contratante o destinado a él, un trato no menos favorable
que el concedido al trafico procedente de un tercer pais o
destinado a él.

6. Cada parte contratante concedera a los productos que hayan
pasado en transito por el territorio de cualquier otra parte
contratante un trato no menos favorable que el que se les habria

concedido si hubiesen sido transportados desde su lugar de origen



hasta el de destino sin pasar por diche territorio. No abstante,
toda parte contratante podrd mantener sus condiciones de
expedicién directa vigentes en la Tfecha de!l presente Acuerdo,
respecto a cualquier mercancia cuya expedicién directa constituya
una condicién para poder aplicar a su importacién, las tarifas
arancelarias preferenciales o tenga relacidn con el método de
aforo aduanero prescrito por dicha parte contratante con miras a
la fijacién de los derechos de aduana.
7. Las disposiciones de este articulo no seran aplicables a las
aeronaves en transito, pero si se aplicardn al transito aédreo de
mercancias <(con inclusién de los equipajes).
ARTICULO VI

DERECHOS ANTIDUMPING Y DERECHOS COMPENSATORIOS
1. Las partes contratantes reconocen que el dumping, que permite
la introduccién de Jos productos de un pais en e! mercado de otro
pais a un precio inferior a su valor normal, es condenable cuando
causa o amenaza causar un perjuiclo importante a una produccién
existente de una parte contratante o s1 retrasa sensiblemente la
creacidn de una produccién nacional. A los efectos de aplicacidén
del presente articulo, un producto exportado de un pais a otro
debe ser considerado como introducido en el mercado de un pais
importador a un precio inferior a su valor normal, si su precio
eos:

a) menor que el precio comparable, en las operaciones

fal les, de un producto similar destinado al consumo

en ol pals exportados; ©

N
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bd a falta de dicho precio en el mercado interior de este
altimo pafs, si el precio del producto exportado es:
~ menor que el precio comparable mis alto para la exportacién de
un producto similar a un Lercer palis en el curso de operaciones
comerciales normales; o
- menor que el costo de produccién de este producto en el pals de
origen, mas un suplemento razonable para cubrir los gastos de
vanta y en concepto de beneficio.

Se deberdn tener debidamente en cuenta, en cada caso, las

diferencias en las condiciones de venta, las de tributacién vy
aquellas otras que influyan en la comparabilidad de los precios.
2. Con el fin de contrarrestar o impedir el dumping, toda parte
contratante podra percibir, sobre cualquier producto objeto de
dumping, wun derecho antidumping que no exceda del margen de
dumping relativo a dicho producto.

A los efectos de aplicacién de este articulo, se entiende por
margen de dumping 1a diferencia de precio determinada de
conformidad con las disposiciones del parrafo 1.

3. No se percibird sobre ningin producto del territorio de una
parte contratante, importado en el de otra parte contratante,
derecho compensatorio alguno que exceda del monto estimado de la
prima o de la subvencién que se sepa ha sido concedida, directa o
indirectamente, a la fabricacidén, la produccidn o la exportacién
del citado producto en el pais de origen o de exportacidn, con
inclusién de cualquier subvencién especial concedida para el

transporte de un producto determinado. Se entiende por derecho
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compensatorio un derecho especial percibido para contrarrestar
cualquier prima o subvencién concedida, directa o indirectamente,
a la fabricacidn, la produccidén o la exportacidén de un producto.

4. Ningun producto de territorio de una parte contratante,
importade en el de otra parte contratante, sera objeto de derechos
antidumping o de derechos compensatorios por el hecho de que dicho
producto esté exento de los derechos o impuestos que graven el
producto similar cuande esté destinado al consumo en el pais de
origen o en el de exportacién, nl a causa del reembolso de esos
derechos o impuestos.

5. Ningun producto del territorio de una parte contratante,

importado en el de otra parte contratante, serd ob jeto
simult.dneamente de derechos antidumping y de derechos
compensatorios destinados a remediar una misma situacién

resultante del dumping o de las subvenciones a la exportacidén.
6. a> Ninguna parte contratante percibirid derechos antidumping o
derechos compensatorios sobre la importacién de un producto del
territorio de otra parte contratante, a menos que determine que el
efecto del dumping © de la subvencidén, segun el caso, sea tal que
cause © amehace causar un perjuicio importante a una produccién
nacional ya existente o que retarde considerablemente la creacién
de una rama de la produccidn nacional.

b> Las PARTES CONTRATANTES podrdan autorizar a cualquier parte
contratante, mediante la exencion del cumplimiento de las
prescripciones del -apartado A del presente parrafo, para que

perciban un derecho antidumping o un derecho compensatorio sobre
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la importacién de cualquier. producto, con objeto de compensar un
dumping © una subvencidén que cause O amenace causar un perjuicio
importante a una rama de la produccién en el territorio de otra
parte contratante que exporte el producto de gque se trate al
territorio de la parte contratante importadora. Las PARTES
CONTRATANTES, mediante La exencién del cumplimiento de las
prescripciones del apartado a) del presente parrafo, autorizaran
la percepcién de un derecho compensatorio cuando comprueben que
una subvencidén causa o amenaza causar un perjuicio importante a
una produccién de otra parte contratante que exporte el producto
en cuestién al territorio de la parte contratante que exporte el
producto en cuestién al territorio de la parte contratante
importadora.

c) No obstante, en circunstancias excepcionales, en las que
cualquier retraso podria ocasionar un per juicio dificilmente
reparable, toda parte contratante podra percibir, sin La
‘aprobacién previa de las PARTES CONTRATANTES, un derecho
compensat.orio a los fines estipulados en el apartado b)) de este
parrafo, a reserva de que dé cuenta inmediatamente de esta medida
a las PARTES CONTRATANTES y de gque se suprima rdpidamente dicho
derecho compensatorio si éstas desapruchan la apldcacién.

7. Se presumira que un sistema destinado a estabilizar el precio
interior de un producto basico o el ingreso brutoe de los
productores nacionales de un producto de esta clase, con
independencia de las fluctuaciones de los precios de exportacion,

que a veces tiene como consecuencia la venta de este preoducto para
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la exportacién a un precio inferior al precio comparable pedido
por un producto similar a los compradores del mercado interior, no
causa un per_juicioblmport.ance en el sentido del parrafo 6, si se
determina, mediante consulta entre las partes contratantes gque
tengan un interés substancial en el producto de que se trate:

ad) que este sistema ha tenido también como consecuencia la
venta del producto para la eXxportacién a un precio superior al
precio comparable pedido por el producto similar a los
compradores del mercado interior; y

b) que este sistema, a causa de la reglamentacidn efectiva de
la produccién o por cualquier otra razdn, se aplica de tal modo
que no estimula indebidamente las exportaciones ni ocasiona ningtn
otro perjuicio grave a los intereses de otras partes contratantes.

ARTICULO VII
AFORO ADUANERO

1. Las partes contratantes reconocen la validez de los principlos
generales del aforo establecidos en los pdrrafos sigulentes de
este artfculo, y se comprometen a aplicarlos respecto a todos los
productos sujetos a derechos de aduana o a otras cargas o
restricciones impuestas a la importacién y a la exportacién
basados en el valor o fifjados de algin modo en relacidn con dste.
Ademas, cada vez que otra parte contratante lo solicite,
examinardn, ateniéndose a dichos principlos, la aplicacién de
cualquiera de sus leyes o reglamentos relativos al aforo. Las
PARTES CONTRATANTES podran pedir a las partes contratantes que les

informen acerca de las medidas que hayan adoptado en cumplimiento



de las disposiciones de este articulo.
2. ad E} aforo de las mercancias importadas deberia basarse en el
valor real de la mercancia importada a la que se aplique el
derecho o de una mercancia similar y no en el valor de una
mercancia de origen nacional, ni en valores arbitrarios [}
ficticios.

b> E! valor real deberia ser el precio al que, en tiempo
y lugar determinados por la legislacidn del pafs importador, las
mercancias importadas u otras similares son vendidas u ofrecidas
para la venta en el curso de las operaciones comerciales normales
efectuadas en condicionas de libre competencia. En la medida en
que el precio de dichas mercancias o mercancifas similares depende
de la cantidad comprendida en una transaccién dada, el precio que
haya de tenerse en cuenta deberfa referirse uniformemente a: 1)
cantidades comparables, o 2) cantidades fijadas de una manera por
lo menos tan favorable para el importador como sl tomara el
valumen mas considerable de estas mercancias que haya dado lugar
efectivamente a transacciones comerciales entre el pais de
exportacién y el de importacién.

cd Cuando sea imposible determinar el valor real de
conformidad con lo dispuesto en el apartado b) de este parrafo, el
valor de aforo deberia basarse en el equivalente comprobable que
se aproxime mds a dicho valor.
3. En el aforo de todo producte importado no deberia computarse
ningiin  impuesto interior aplicable en el pals de origen o de

exportacién del cual haya sido exonerado el producto importado o
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cuyo importe haya sido o habra de ser reembolsado.
4. ad) Salvo disposiciones en contrario de este parrafo, cuando
una parte contratante se vea en la necesidad, a los efectos de
aplicacién del parrafo 2 de este articulo de convertir en su
propia moneda un precio expresado en la de otro pals, el tipo de
cambio que se utilice para la conversién debera basarse, para
cada moneda, en la paridad establecida de conformidad con los
Estatutos del Fondo Monetario Intrernacional, en el tipo de cambio
reconocido por el Fondo o en la paridad establecida en virtud de
un acuerdo especial de cambio celebrado de conformidad con el
articulo XV del presente Acuerdo.

b> A Tfalta de esta paridad y de dicho tipo de cambio
reconoctdo, el tipo de conversién deberad corresponder

efectivamente con el valor corriente de esa moneda en las

1 iones lales.

) Las PARTES CONTRATANTES, de acuerdo con el Fondo Monetario
Internacional, formularan las reglas que habran de regir la
conversién por las partes contratantres de toda moneda extranjera
respecto a la cual se hayan mantenido tipos de cambio multiples de
conformidad con los Estatutos del Fondo Monetario Internacional.
Cada parte contratante podrad aplicar dichas reglas a las monedas
extranjeras, a los efectos de aplicacién del pdrrafo 2 de este
articulo, en lugar de basarse en las paridades. Hasta que las
PARTES CONTRATANTES adopten estas reglas, cada parte contratante
podri, a los efectos de aplicacién del parrafo 2 de este articulo,

aplicar a toda moneda extranjera que responda a las condiciones
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definidas en este apartado, reglas de conversidn destinadas a
expresar efectivamente el valor de dicha moneda extranjera en las
transacciones comerciales.

d> No podra interpretarse ninguna disposicidn de este parrafo
en el sentido de que oblgue a cualquiera de las partes
contratantes a introducir modificaciones en el métoda de
conversidén de monedas, aplicable a los efectos de afore aduanero
en su territorio en la fecha del presente Acuerdo, que tengan como
consecuencia aumentar de manera general el importe de los derechos
de aduana exigibles.
§. lLos critertos y los métodos para determinar el valor de los
productos =sujetos a derechoes de aduana © a otras cargas o
restricciones basados en el valor o fifjados de algtin modo en
relacidn con dste, dsberian ser constantes y darseles suficiente
publicidad par permitir a los comerciantes calcular, con un grado
razonable de exactitud, el aforo aduanero.

ARTICULO VIIX

DERECHOS Y FORMALIDADES REFERENTES A LA IMPORTACION Y A LA
EXFORTACGION.
1. ad) Todos los derechos y cargas de cualquier naturaleza que
sean, distintos de los derechos de importacidn y de exportacidén y
de los impuestos a que se refiere el articulo III, percibidos por
las partes contratantes sobre la importacién o la exportacién o en
conexién con ellas, =e Umitaran al costo aproximado de los
serviclios prestados y no deberdn constituir una proteccidn

indirecta de los productos nacionales ni gravamenes de caracter
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fiscal aplicados a la importacién o a la exportacidén.

b> Las partes contratantes reconccen la necesidad de
reducir el nimero y la diversidad de los derechos y cargas a que
se refiere el apartado ad.

¢) Las partes contratantes reconocen también la necesidad de
reducir al minimo los efectos y ia comple jidad de las
formalidades de importacién y exportacién y de reducir asimismo y
=implificar los requisitos relativoes a los documentos exigidos
para la importacién y la exportacién.
2. Toda parte contratante, a peticién de otra parte contratante
de las PARTES CONTRATANTES, examinard la aplicacién de sus leyes y
reglamentos, teniendo en cuenta las disposiciones  de este
articulo.
3. Ninguna parte contratante impondrd =sanciones severas por

infracciones leves de los reglamentos o for ldad de d . En

particular, no se impondridn sanciones pecuniarias superiores a las

necesarias para servir simplemente de advertencia por un error u

omisién de los documentos presentados a la duana que puede ser

subsanado fécilmente y que haya sido tido manifiest t sin

intencién fraudulenta o sin que constituya una negligencia grave.

4. Las dispomiciones de este articulo se hardn extensivas a los

derechos, cargas, for 14 dad Y P ipciones imp os por las
autoridades gubernamentales o administrativas, en relacién con la
importacién y la exportacidén y con inclusién de los referentes a:

ad> Las formalidades consulares, tales como facturas y

certificados consulares;
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b> las restricciones cuantitativas;

> las lcencias;

d> el control de los cambios;

e) los servicios de estadistica;

£ los documentos que han de presentarse, la documentacién y

la expedicién de certificados;

&) loms dlisis y la insp idn;
h) la cuarentena, la inspeccién sanitaria y la desinfeccidén.
ARTICULO IX
MARCAS DE ORIGEN

1. En Jlo que concierne a la reglamentacién relativa a las marcas,
cada parte contratante concederd a los productos de los
territorios de las dems#s partes contratantes un trato no menos
favorable que el concedido a los productos s=imilares de un
tercer pais.
2. Las partes contratantes reconocen que, al establecer y aplicar
das leyes y reglamentoms relativos a las marcas de origen,
convendria reducir al minimo las dificultades y los inconvenientes

que dichas medidas podrian ocasionar al comercio y a 1a

produccién de los pafses exportadores, t dend debid te en
cuenta la necesidad de proteger a los consumidores contra las
indicaciones fraudulentas o que puedan inducir a error.

3. Siempre que administrativamente fuera factible, las partes
contratantes deberfan peremitir que las marcas de origen fueran
colocadas en el momento de la importacién.

4. En lo que concierne a la fijacién de marcas en los productos
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importados, las leyes y reglamentos de las partes contratantes
serdn tales que sera posible ajustarse a ellos sin ocasionar un
per juicio grave a los productos, reducir substancialmente su
valor, ni aumentar indebidamente su precio de costo.

8. Por regla general, ninguna parte contratante deberia imponer
derechos ©0 =sanciones especiales por la inobservancia de las
prescripciones relativas a la fijacicn de marcas antes de la

importacién, a menos que la rectificacién de las marcas haya sido

d d indebid. te, se hayan fijado marcas que puedan Inducir
a error o se haya omitido intencionadamente la fijacién de dichas
marcas.
6. Las partes contratantes colaboraridin entre si para impedir el
uso de las marcas comerciales de manera que tienda a inducir a
error respecto al verdadero origen de un producto, en detrimento
de los nombres de origen regionales o geograficos distintivos de
los productos del territorio de una parte contratante, protegidos
por =su legislacién. Cada parte contratante prestara completa y
benévola consideracidn a las peticiones o representaciones que
puseda formular otra parte contratante respecto a abusos como los
mencionados en este pdrrafo que le hayan sido sefialados por esta
otra parte contratante sobre los nombres de los productos que
ésta haya comunicado a la primera parte contratante.

ARTICULO X
PUBLICACION Y APLICACION DE LOS REGLAMENTOS COMERCIALES.
1. Las leyes, reglamentos, decistones judiclales y disposiciones

administrativas de aplicacidon general que cualquier parte
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contratante haya puesto en vigor y que se refieran a la

clasificacién o al aforo d de product a las tarifas de

derechos de aduana, impuestos u otras cargas, o a las

P cripci restricct o prohibictones de importacidn o
exportacién, o a la tramsferencia de pagos relativa a ellas, o a

ia venta, la distribucidn, [ 2} transporte, el seguro, el

1 fento, I1a 1 18 12 icld 1a ¢ fo cién

P p

la mezcla © cualquier otra utilizacién de dichos productos, seran

publicad apid. te & fin de que los goblernos y los

1iant L cimient. de ellos. Se publicarian también
los acuerdos relacionados con la politica comercial internacional
Y que estén en vigor entre el goblerno © un organismo
gubernamental de una parte contratante y el gobierno o un
organismo gubernamental de otra parte contratante. Las
dispozsiciones de este pdrrafo no obligardn a ninguna parte
contratante a revelar informaciones de caracter confidencial cuya
divulgacién pueda constituir un obsticulo para el cumplimiento de
las leyes, sea contraria al interés publico o perjudique los
intereses comerciales legitimos de empresas publcas o privadas.
2. No podra sor aplicada antes de su. publicacién oficial ninguna
medida de caridcter general adoptada por una parte contratante que
tenga por efecto aumentar un derecho de aduana u otra carga sobre
la fimportacién en virtud del uso establecido y uniforme, o que
imponga una npueva © mais gravosa prescripcidn, restricecién o
prohibicién para las importaciones o para las transferencias de

fondos relativos a ellas.
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3. a) Cada parte contratante aplicara de manera uniforme,
imparcial y equitativa sus leyes, reglamentos, decisiones
Judiciales y disposiciones administrativas a que se refiere el
pédrrafo t de este articulo.

b> Cada parte contratante mantendrad, o instituirda tan pronto
como sea posible, tribunales Judiciales, arbitrales o

administrativos, o procedimientos destinadc pecial t a

- revisar y rectificar rdpidamente las medidas administrativas
relativas a las cuestiones aduaneras. Estos trribunales [
procedimientos sersdn independientes de los organismos encargados
de aplicar las medidas administrativas, y sus decisiones =seran
ejocutadas por estos iultimos y regirin su prdactica administrativa,
a menos gque se interponga un recurso ante una jurisdiccion
superior, dentro del plazo prescrito para los recursos presentados
por los importadores, y a reserva de que la administracién central
de tal organismo pueda adoptar medidas con el fin de obtener la
revisién del caso mediante otro procedimiento, =i hay motivos
suficientes para creer que la decisién es incompatible con los
principios jJjuridicos o con la realidad de los hechos.

¢> Las disposiciones del apartado b) de este parrafo no
requeriran la supresién o la substitucién de los procedimientos
vigentes en el territoric de toda parte contratante en la fecha
del presente Acuerdo, que garanticen de hecho una revision
imparcial y objetiva de las decisiones administrativas, aun cuando
dichos procedimientos no sean total u oficialmente independientes

de les organismos encargados de aplicar las medidas
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administrativas, Toda parte contratante que recurra a tales
procedimientos deberd facilitar a las PARTES CONTRATANTES, si asi

lo solcitan, una informacién completa al respecto para que puedan

decidir si los pr dimient citad se ajustan a las condiciones
fijadas en esta apartado.

ARTICULO XI
ELIMINACION GENERAL DE LAS RESTRICCIONES CUANTITATIVAS
1. Ninguna parte contratante impondrad ni mantendra -aparte de los
derechos de aduana, Iimpuestos u otras cargas— prohibiciones ni
restricciones a la importacién de un producto del territoric de
otra parte contratante © a la exportacién o a la venta para la
exportacién de un producto destinado al territorio de otra parte
contratante, ya sean aplicadas mediante contingentes, licencias de
importacién o de exportacién, o por medio de otras medidas.
2. Las disposiciones del pdrrafo 1 de este articulo no se
aplicardn a los casos sigulentes:

a) Prohibiciones o restricciones a la exportacién ‘aplicadas
temporalment.e para prevenir o remediar una escasez aguda de
productos alimenticios o de otros productos esenciales para la
parte contratante exportadora;

b> Prohibiciones o restricciones a la importacién o
exportacién necesarias para la aplcacién de normas o
reglamentaciones sobre la clasificacién, el control de la calidad
o la venta de productos destinados al comercio internacional;

c) Restricciones a la importacién de cualquier producto

agricola o pesquero, cualquiera que sea la forma bajo la cual se



importe éste, cuande sean necesarias para la ejecucién de medidas
gubernamentales que tengan por efecto:

1. restringir la cantidad del producto nacional simitlar que pueda
ser vendido o producido o, de no haber produccidn nacional
importante del producto similar, de un producto nacional que pueda
ser substituido directamente por el producto importado; o

2., eliminar wun sobrante temporal del producto nacional similar o,
de no haber produccién nacional importante de! producto similar,
de un producto nacional que pueda ser substituido directamente por
el producto importado, poniendo este sobrante a la disposicién de
ciertos grupos de consumidores del pafs, gratuitamente o a
precios inferiores a los corrientes en el mercado; o

3. restringir la cantidad que pueda ser producida de cualquier
producte de origen animal cuya produccidn dependa directamente, en
su totalidad o en su mayor parte, del producto importado, cuando
1a produccidn nacional de este dltimo sea relativamente
desdefiable.

Toda parte contratante que imponga restricciones a la
importacién de un producto en virtud de las disposiciones del
apartado c) de este pdarrafo, publicard el total del volumen o del
valor del producto cuya importacién se autorice durante un pericdo
ulterior especificado, asi como todo cambio que se produzca en
ese volumen o en ese valor. Ademas, las restricciohes que se
impongan en virtud del inciso 1 anterior no deberian tener como
consecuencia la reduccién de la relacién entre el total de las

importaciones y el de la produccicn nacional, en comparacién con
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la que cabria razonablemente esperar que existiera sin tales
restricciones. Al determinar esta relacién, la parte contratante
tendra en cuenta la proporcién © la relacién existente durante un
periodo de referencia anterior y todos los factores especiales que
hayan podide o puedan {nfluir en el comercio del producto de que
se trate.
ARTICULO XI1

RESTRICCIONES PARA PROTEGER EL EQUILIBRIO DE LA BALANZA DE PAGOS
1. No obstante las disposiciones del parrafo 1 del articule X,
toda parte contratante, con e! fin de salvaguardar su posicién
financiera exterior y el equilibrio de su balanza de pagos, podra
reducir el volumen o el valor de las mercancias cuya importacién
autorice, a reserva de las disposiciones de los parrafos
sjguientes de este articulo.
2. ad Las restricciones a la importacidn estrablecidas,
mantenidas o reforzadas por cualquier parte contratante en virtud
de! presente articulo no excederan de los limites necesarios
para:
1. oponerse a la amenaza inminente de una disminucién importante
de sus reservas monetarias o detener dicha disminucidén; o
2. aumentar sus reservas monetarias de acuerdo con una proporcion
de crecimicnto razonable, en caso de que sean muy exiguas.

En ambos casos, se tendridn debidamente en cuenta todos los
factores especiales que pucdan influir en las reservas monetarias
de ia parte contratante interesada © en sus necesidades a este

respocto, incluyendo, cu.ando disponga de créditos exteriores

42



especiales o de otros recursos, la necesidad de prever el empleo
apropiado de dichos créditos o recursos.

b> Las partes contratantes que apliquen restricciones en
virtud del apartado ad de este parrafo, las atenuardn
progresivamente a medida que mejore la situacién considerada en
dicho apartado; =sdélo las mantendrdan en la medida que esta
situacidn Justifique todavia su aplicacién y las suprimirdn tan
pronto como deje de estar Jjustificado =su establecimiento o
mantenimiento en virtud del citado apartado.
3. ad En la aplicacién de =su politica nacional, jas partes
contratantes se comprometen a tener debidamente en cuenta la
necesidad de mantener o restablecer el equilibrioc de su balanza de
pagos sobre una base sana y duradera, y la conveniencia de evitar
que se utilicen sus recursos productivos de una manera
antiecondémica. Reconocen que, con este ob jeto, es deseable
adoptar, en lo posible, medidas tendientes mdés bien al desarrollo

de los inter blos inter 4 1 que a su restriccidén.

b> Las partes contratantes que apligquen restricciones de
conformidad con este articulo podrdn determinar =u incidencia
sobre las importaciones de los distintos productos o de las
diferentes categorias de ellos a fin de conceder la prioridad a la
importacién de los que sean mds necesarios.

c> Las partes contratantes que apliquen restricciones de
conformidad con este articuloc se comprometen a:
1. evitar todo perjuicioc initil a los intereses comerciales o

émicos de Iqud otra parte contratante.
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2. abstenerse de aplicar restricciones que constituyan un
obstaculo indebido para la importacién en cantidades comerciales
minimas de mercancias, de cualquier naturaleza que sean, cuya
exclusién dificulte las corrientes normales de los Iintercambios;
y
3. abstenerse de aplicar restricciones que obstaculicen la
importacién de muestras comerciales o la observancia de los
procedimientos relativos a las patentes, marcas de fdbrica,
derechos de autor y de reproduccidén u otros procedimientos
andélogos.

d> Las partes contratantes reconocen que la politica seguida
en la esfera nacional o por una parte contratante para lograr y

mantener el pleno empleo productive o para asegurar el desarrollo

de los econdmicos puede provocar en dicha parte
contratante una fuerte demanda de importaciones que implique,
para sus reservas monetarias, una amenaza del género de las
indicadas en el apartado a) del pdrrafo 2 del presente - articulo,
Por consiguiente, toda parte contratante que se ajuste, en todos
los demids aspectos, a las disposiciones de este articulo no estara
obligada a suprimir o modificar restricciones sobre la base de
que, s1 se modificara su politica, las restricciones que aplique
en virtud de este articulo dejarian de ser necesarias.

4. ad) Toda parte contratante que aplique nuevas restricciones o
que aumenten el nivel general de las existentes, reforzando
subgtancialmente las medidas aplicadas en virtud de este articulo,

deberd#, tan pronto como haya instituido o reforzado dichas



restricciones (o, en caso de que en la practica sea posible
efectuar consultas previas, antes de haberlo hecho asi), entablar
consultas con las PARTES CONTRATANTES sobre la naturaleza de las
dificuitades relativazs a su balanza de pagos, los diversos
correctivos entre los cuales puede escoger y las repercusiones
posibles de estas restricciones en la economia de otras partes
» contratantes.

b> En una fecha que ellas mismas (ijardn, las PARTES
CONTRATANTES examinar#én todas laa restricciones que =e apliquen
aun entornces en virtud del presente artfculo. A la expiracidn de
un perfodo de un afho a contar de la fecha de referencia, lag

partes contratantes que apliquen restricciones a la importacién en

virtud de este artfculo entablardn anual t con las PARTES
CONTRATANTES consultas del tipo previsto en el apartado a) de este
parrafo.
c> 1. Si, en el curso de consuitas entabladas con una parte
contratante de conformidad con los apartados a)> o b) anteriores,
consideran las PARTES CONTRATANTES que las restricciones no son
compatibles con las disposiciones de este articule o con las del
articulo XIII (a reserva de las del articulo XIV), indicard#n los
puntos de divergencia y podran aconsejar la modificacién apropiada
de las restricciones.
2. Sin embargo, en caso de que, como consecuencia de estas
consultas, las PARTES CONTRATANTES determinen que las
restricciones son aplicadas de una  manera que implica un;:a

incompatibilidad importante con las disposiciones de este
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articulo o con las del articulo XIII <a reserva de las del
articulo XIV), originando un perjuicio o una amenaza de perjuicio
para el comercio de una parte contratante, se le comunicaran a la
parte contratante que aplique las restricciones y formularin
recomendaciones adecuadas con objeto de lograr la observancia, en
un plazo dado, de las disposiciones de referencia. Si la parte
contratante no se ajustase a estas recomendaciones en el plazo
rijado, las PARTES CONTRATANTES podrian eximir a toda parte
contratante, en cuyo comercio influyan adversamente las
restricciones, de toda obligacidén resultante del presente Acuerdo
que les parezca apropiado eximirla, teniendo en cuenta las’
circunstancias, respecto a la parte contratante que aplique las
restricciones.

d> Las PARTES CONTRATANTES invitarian a toda parte contratante
que aplique restricciocnes en virtud de este articulo a que entable
consultas con ellas, a peticidn de cualquier otra parte
contratante que pueda establecer prima facle que las restricciones
son incompatibles con las disposiciones de este articulo o con
ias del articulo XIII C(a reserva de las del articulo XIV) y que
influyan adversamente en su comercio. Sin embargo, sdlo se
formulara esta invitacidn si las PARTES CONTRATANTES comprueban
que las conversaciones entabladas directamente entre las partes
contratantes interesadas no han dado resultado. Si las consultas
no permiten llegar a ningun acuerdo con las PARTES CONTRATANTES
si éstas determinan que las restricciones se aplican de una manera

incompatible con las disposiciones mencionadas, originando un
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perjuicic o una amenaza de perjuicio para el comercio de la parte
contratante que haya inicladec el procedimiento, recomendaran el -
retiro o la modificacién de dichas restricciones. En caso de que
no se retiren o modifiquen en el plazo que [fijen las PARTES
CONTRATANTES, éstas podrdan eximir a la parte contratante que haya
iniciado el procedimiento de toda  obligacién resultante del
presente Acuerdo de Ia cual les parezca apropiado emmrﬁ,
teniendo en cuent.a las circunstancias, respecto a 1a parte
contratante que aplique las restricciones.

e) En todo procedimiento iniciado de conformidad con este
parrafo, las PARTES CONTRATANTES tendrian debidamente en cuenta
todo factor exterior especial que influya adversamente en el
comercio de exportacién de la parte contratante que aplique las
restricciones.

£ Las determinaciones previstas en este pdrrafo deberidn ser
tomadas rapidamente y, sl es posible, en un plazo de sesenta dias
a contar de la fecha en que se inicien las consultas.

5. En caso de que la aplicacidn de restricciones a la importacidn
en virtud de este articulo revistiera un caracter duradero y
amplio, que seria el indicio de wun desequilibrio general, el cual
reduciria el volumen de los intercambios Internacionales, las
PARTES CONTRATANTES entablarin conversaciones para examinar si se
pueden adoptar otras medidas, ya sea por las partes contratantes
cuya balanza de pagos tienda a ser desfavorable, ya sea por
aquellas para las que, por el contrario, tienda a ser

excepcionalmente favorable, o bien por cualquier organizacidén
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intergubernamental competente, con el fin de suprimir las causas
fundamentales de este desequilibrio. Previa invitacién de las
PARTES CONTRATANTES, las partes contratantes participarin en las
conversaciones indicadas.
ARTICULO XIII

APLICACION NO DISCRIMINATORIA DE LAS RESTRICCIONES CUANTITATIVAS
1. Ninguna parte contratante impondrd prohibicidn ni restriccidn
alguna a la importacidn de wun producto originaric del territorio
de otra parte contratante o© a la exportacién de un producto
destinado al territorio de otra parte contratante, a menos que se
imponga una prohibicién o restriccidn semejante a la importacién
del producto similar originaric de cualquier tercer pais o a la
exportacién del producto similar destinado a cualquier tercer
pals.
2. Al aplicar restricciones a la importacidén de un producto
cualquiera, las partes contratantes procuraran hacer una
distribucidén del comercioc de dicho producto que se aproxime lo mas
posible a la que las distintas partes contratantes podrian esperar
si no existieran tales restricciones, y, con este fin, observaran
las disposiciones siguientes:

ad Siempre que sea posible, se £1ijardn contingentes
representativos del monto global de las importaciones autorizadas

Cestén o no repartidos entre los 33 basteced s), y Sse

publicard su cuantia, de conformidad con el apartado b)Y del
parrafo 3 de este articulo;

b> Cuando no sea posible fijar contingentes globales, podran
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aplicarse las restricciones mediante Ucencias o permisos de
fmportacidn sin contingente global;

[=3] Salvo a los efectos de aplicacidn de contingentes
azignados de conformidad con el apartado d) de este pdrrafo, las
partes contratantes no prescribiran que las licencias © permisos
de Importacién sean utilizados para la importacién del producto de
que se trate procedente de una fuente de abastecimiento o de un
pais determinado;
d> Cuando haya sido repartido un contingente entre los paises
abastecedores, la parte contratante gque aplique las restricciones
podrd ponerse de acuerdo sobre la reparticién del contigente con
todas las demds partes contratantes que tengan un interés
substancial en el abastecimiento del producto de que se trate. En
los casos en que sea verdaderamente imposible aplicar este método,
1a parte contratante interesada asignara, a las partes
contratantes que tengan un interés substancial en el
abastecimiento de este producto, partes proporcionales a la
contribucién apertada por ellas al volumen o valor total de las
importaciones del producto {ndicado durante un periodo de
referencia anterior, teniendo debidamente en cuenta todos los
factores especiales que puedan o hayan podido i(nfluir en el
comercio de ese producto. No se impondran condiciones ni
formalidades que impidan a cualquier parte contratante utilizar
integramente la parte del volumen o del valor total que le haya
=sido asignada, a reserva de que la importacién se efectie en el

plazo prescrito para la utilizacién del contigente.
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3. a) Cuando se concedan licencias de importacién en el marco de
restricciones a la importacién, la parte contratante que aplique
una restriccién facilitari, a peticién de toda parte contratante
interesada en el comercio del producto de que se trate, todas las
informaciones pertinentes sobre la aplicacién de esta restriccién,
las licencias de importacién concedidas durante un periodo reciente
y la reparticién de estas lcencias entre los palses
abastecedores, sobreentendiéndose que no estara obligada a revelar
el nombre de los establecimientos importadores o abastecedores.

b> En el caso de restricciones a la importacién que entrafien
la fljacién de contingentes, la parte contratante que las aplique
publicarsas el volumen o valer total del producto o de los
productos cuya importacidn sea autorizada durante un periodo
ulterior dado, asi como cualquier cambfo sobrevenido en dicho
volumen o valor. Si uno de estos productos se haya en caminoc en el
momento de efectuarse la publicacién, no se prohibirda su entrada.
No obstante, se podrad imputar este producto dentro de lo posible,
en la cantidad cuya importacién esté autorizada durante el periodo
correspondiente y, si procede, en la cantidad cuya importacién sea
autorizada durante el pericdo o periodos ulteriores. Ademads, =i
una parte contratante exime habitualmente de dichas restricciones
a los productos que, en un plazo de 30 dias contados desde la
fecha de esta publicacién, son retirados de la aduana a la Ulegada
del extranjero o a la salida del depdsito aduanero, se considerard
que este procedimionto se ajusta plenamente a las prescripciones

de este apartado.
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c> Cuando se trate de contingentes repartidos entre los
paises abastecedores, 1la parte contratante que aplique 1a
restriccidén informard sin demora a todas las demds partes
contratantes interesadas en el abastecimiento del producto de que
se trate acerca de la parte del contingente, expresada en volumen
o en valor, que haya sido asignada, para el periodo en curso, a
los diversos palses abastecedores, y publicard todas las
informaciones pertinentes a este respecto.
4. En lo que concierne a las restricciones aplicadas de
conformidad con el apartado d> del parrafo 2 de este articulo o
del apartado c)> del parrafo 2 del articule XI, la eleccién, para
todo producto, de un periode de referencia y la apreciacién de los
factores especilales que influyan en el comercio de ese producto
serdn hechas inicialmente por Ia parte contratante gue aplique

dich restricct No obstante, dicha parte contratante, a

peticién de cualquier otra parte contratante que tenga un interés
subetancial en el abastecimiento del! producto, o a peticidn de las
PARTES CONTRATANTES, entablard consultas lo mds pronto posible con
la otra parte contratante o con las PARTES CONTRATANTES acerca de
la necesidad de revisar el porcentaje establecido o el periodo de
referencia, apreciar los factores especiales implicados o suprimir
las condiciones, formalidades u otras disposiciones prescritas
unilateralmente sobre la asignacién de un contingente apropilado
o su utilizacién sin restricciones.

5. Aplicar a todo contingente arancelario instituido o mantenido

por una parte contratante y restricciones a la exportaciodn.
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ARTICULO XIV
EXCEPCIONES A LA. REGLA DE NO DISCRIMINACION

1. Toda parte contratante que aplique restriccioones en virtud del
artfculo XII o de la seccién B del articulo XVIII podra, al
aplicar estas restricciones, apartarse de las disposiciones del
articulo XIII en forma que produzca efectos equivalentes al de las
restricciones Impuestas a los pagos y transferencias relativos a
las transacciones internacionales corrientes gue esta parte
contratante esteé autorizada a aplicar entonces en virtud del
artfculo VIII o del articulo XIV de los Estatutos del Fondo
Monetario Internacional, o en virtud de disposiciches anilogas de
un acuerdo especial de cambio, celebrado de conformidad con el
parrafo 6 del artf{culo XV.

2. Toda parte contratante que aplique restricciones a la
importacién en virtud del articulo XII o de la seccidn B del
artfculo  XVIII podra, con el consentimiento de las PARTES
CONTRATANTES, apartarse temporalmente de las disposiciones del
articuio XIII en lo que concierne a una parte poco importante de
su comercio exterior, si las ventajas que obtengan la parte
contratante o las partes contratantes interesadas son
substancialmente superiores a todo per juicico que se pueda
originar al comercio de otras partes contratantes.

3. Las disposiciones del articulo XIII no {mpediran a un grupo de
territorios que posean en el Fondo Monetario Internacional una
parte comun, aplicar a lag importaciones procedentes de otros

paises, pero no a |US propios intercambios, restricciones
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compatibles con las disposiciones del articulo XII o de la seccidén
B del articulo XVIII, a condiciédn de que dichas restricciones
sean compatibles en todos los demids aspectos con las disposiciones
del articulo XIII.
4. Las disposiciones de los articulos XI a XV o de la seccién B
del articulo XVIII del presente Acuerdo no impediran a ninguna
parte contratante que aplique restricciones a la importacién
compatibles con las disposiciones del articulo XII o de la
seccién B del articulo XVIII, aplicar medidas destinadas a
orientar sus exportaciones de tal modo que le proporcionen un
suplemento de divisas que podra utilizar sin apartarse de las
disposiciones del articulo XIIl.
5. Las disposiciones de los articulos XI a XY o de la seccién B
del articul XVIII del presente Acuerdo no impediran a ninguna
parte contrat.ante la aplicacién de:

ad restricciones cuantitativas que tengan un efecto
equivalente al de las restricciones de cambio autorizadas en
virtud del apartado b)Y de 1la seccién 3 del articulo VII de los
Estatutos del Fondo Monetario Internacional; o

b> restricciones cuantitativas establecidas de conformidad
con los acuerdos preferenciales previstos en el Anexo A del
presente Acuerdo, hasta que se conozca el resultado de las
negociaciones mencionadas en dicho anexo.

ARTICULO XV
DISPOSICIONES EN MATERIA DE CAMBIO

1. Las PARTES CONTRATANTES procuraran colaborar con el Fondo
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Monetario Internacional a fin de desarrollar una politica
coordinuda en lo quo se refiere a las cuestiones de cambio que
svan de la competencia del Fondo y a las cuestiones rolativés a
las rostricciones cuantitativas o a otras medidas comerclales (ue
sean de la competencia de las PARTES CONTRATANTES.

2. En todos los casos en que las PARTES CONTRATANTES se vean
Hamadas a examinar o resolver problemas relativos a las reservas
monetarias, a las balanzas de pagos, a las disposh:ionés en
materia de cambio;, entablarin consultas detenidas con el Fondo
Monetario Internacional: En el curso de estas consultas, Lasb
PARTES CONTRATANTES aceptaran todas las conclusionres de hecho en
materia de estadistica o de otro orden que les presente el Foﬂdo_
sobre cuestiones de cambio, de reservas monetarias y de balanza de
pagos; aceptardin tambidn la determinacién del Fonde sobre la
conformidad de las medidas adoptadas por una parte contratante, en
materia de cambio, con los Estatutos del Fando Monetario
Internacional o con las disposiciones de un acuerdo especial de
cambio c¢elebrado entre esta parte contratante y las PARTES
CONTRATANTES. Cuando las PARTES CONTRATANTES hayan de adoptar su
decistén‘ﬂr\al en casos en que eagteén implicadoe los criterios
establecidos en el apartado a) del parrafo 2 del articulo XII o en
el parrato 9 del artfculo XVIII, las PARTES CONTRATANTES aceptaran
las conclusiones del Fondo en lo que se refiere a saber si las
reservas monetarias de la parte contratante han sutrido una
disminucién importante, si tienen un nivel muy bajo o si han

aumentado de acuerdo con su proporcién de crecimiento razonable,
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asi como en lo que concierne a los aspectos financieros de los

d 3. proble endidos en las consultas correspondientes a
tales casos.

5. Las P'ARTB»"CONTRATANTF.S tratardn de llegar a un acuerdo con el
Fondo sobr.e él procedimiento para celebrar m‘ consultas a que Sse
refiere el pirrafo 2 de este articulo. ’

4. Las parte.s contratantes se abstendran. de adoptar nin‘una'
medida en materia ‘de cambio que vaya en contra de la ﬂnauaad de
las disposiciones del presente Acuerdo, y no adoptardn tampoco
medida comercial alguna que vaya en contra de la finalidad de las
disposiciones de los Estatutos del Fondo Monetario Internacional.

5. Si las PARTRES CONTRATANTES consideran, en un momento dado, que
una parte contratante aplica restricciones de cambio sobre los
pagos y las transferencias relativos a las importaciones de una
manera incompatible con las excepciones previstas en el presente
Acuerdo en materia de restricciones cuantitativas, informardn al
fondo a este respecto.

6. Toda parte contratante que no sea Miembro del Fondo deberad, en
un plazo que fijardn las PARTES CONTRATANTES previa consulta con
el Fondo, ingresar en éd€ste o, en su defecto, concertar con las
PARTES CONTRATANTES un acuerdo especial de cambio. Toda parte
contratante que deje de ser Membro del Fondo concertara

inmediatamente con las PARTES CONTRATANTES un acuerdo especial de
cambio. Todo acuerdo especial de cambic concertado por una parte
contratante de conformidad con este pdarrafo formara inmediatamente

parte integrante de sus obligaciones en virtud del presente
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XII, XIII y XIV, consista en dar efectividad a las medidas de
control o de restricciones de cambio de esta naturaleza.

ARTICILO XVI

SUBVENCIONES
Seccién A. Subvenciones en general
1. Si una parte contratante conhcede © mantiene una subvencidn,
incluida toda forma en proteccién de los ingresos o de sostén de
los precios, que tenga directa o indirectamente por efecto
aumentar las exportaciones de un producto cualquiera del
territorio de dicha parte contratante o reducir las importaciuones
de este prodsucto en su territorio, esta parte contratante
notificara por escrito a las PARTES CONTRATANTES la importancia y
la naturalexza de la subvencidn, los efectos que estime ha de
ocasionar en las cantidades del producto o de los productos de
referencia importados o exportados por ella y las circunstancias
que hagan necesaria la subvencién. En todos los casos en que se
determine que dicha subvencién causa o amenaza causar un
perjuicio grave a los intereses de otra parte contratante, la
parte contratante que la haya concedido examinara, previa
invitacién en este sentido, con la otra parte contratante o las
otras partes contratantes interesadas, o con las PARTES
CONTRATANTES, la posibilidad de limitar la subvencidén.
Seccién B. Disposiciones adicionales relativas a las subvenciones
a la exportacién
2. Las partes contratantes reconocen que la concesién por una

parte contratante, de una subvencidén a la exportacién de un
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Acuerdo.

7. a) Todo acuerdo P al de bio tado entre una parte

contratante y las PARTES CONTRATANTES en virtud del parrafo 6 de
este articulo contendri las disposiciones que las PARTES
CONTRATANTES estimen necesarias para que las medidas adoptadas en
materia de cambio por dicha parte contratante no vayan en contra
del presente Acuerdo,

b) Las disposiciones de dicho acuerdo no impondrdn a la parte
contratante interesada obligaciones en materia de cambio mas
restrictivas en =su conjunto que las impuestas por los Estatutos
del Fondo Monetario Internacional a sus propios Miembros.

8. Toda parte contratante que no sea Miembro del Fondo facilitara
a las PARTES CONTRATANTES las informaciones que éstas estimen
oportunc solicitar, dentro del alcance general de la seccién 5 del
articulo VII1 de lJos Estatutos del Fondo Monetario Internacional,
con miras al cumplimiento de las funciones que les asigna el
presente Acuerdo.

9. Ninguna disposicién del presente Acuerdo podra impedir:

a) que una parte contratante recurra al :establecimiento de
controles o de restricciones de cambio que se ajusten a los
estatutos del Fondo Monetario Internacional o al cuerdo especial
de cambio concertado por dicha parte contratante con las PARTES
CONTRATANTES.

b) que una parte contratante recurra a restricciones o
medidas de control sobre las importaciones o las exportaciocnes,
cuyo unico efecto, ademas de los a‘uborizados en los articules XI,
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producto puede tener consecuencias perjudiciales para otras partes
contratantes, lo mismo =i se trata de paises importadores que de
paises exportadores; reconocen asimismo que puede provocar
berburbaciones injustificadas en sus intereses comerciales
normales y constitulr un obstaculo para la consecucién de los
ob jetivos del presente Acuerdo.

3. Por lo tanto, las partes contratantes deberian esforzarse por
evitar la concesion de subvenciones a la exportacién de. los
productos basicos. No obstante, si una parte contratante concede
directa o indirectamente, en la forma gue sea, una subvencién que
tenga por efecto aumentar la exportaciudén de un producto basico
procedente de su territorio, esta subvencidén no sera aplicada de
manera tal que dicha parte contratante absorba entonces mas de

una parte equitativa del comercio mundial de exportacién del
producto dJde referencia, teniende en cuenta las que absorbian las
partes conLratantes en el comercio de este producto durante un
periodo de referencia anterior, asi como todos los faclures
especiales que puedan haber influido o influir en el comercio de
que se trate.

4. Ademds, a partir del 10. de enero de 1958 o lo mds pronteo
posible despuds de esta fecha, las partes contratantes dejaran de
conceder directa o indirectamente toda subvencidn, de cualquier

naturaleza que sea, a la exportaciéon de cualquier prodicto que no
sea un producto basico y gque tenga como consecuencia rebajar su
precio de venta de exportacién a un nivel; inferior al del precio

comparable pedido a los compradores - del mercado interior por el

58



producto similar. Hasta el 31 de diciembre de 1957, ninguna parte
contratante extendera el campo de aplicaciéon de tales subvenciones
existente en 1o de enero de 1955 instituyendo nuevas subvenciones
o ampliando las existentes.
5. Las PARTES CONTRATANTES efectuarin pericdicamente un examen de
conjunto de la aplicacién de las disposiciones de este articulo
con objeto de determinar, a 1la luz de la experiencia, =i
contribuyen eficazmente al logro de los objetivos del presente
Acuerdo y =i permiten evitar realmente que las subvenciones
causen un perjuicio grave al comercio o a los intereses de las
partes contratantes.
ARTICULO XVII

EMPRESAS COMERCIALES DEL ESTADO
1. ad) Cada parte contratante se compromete a que, si funda o
mantiene una empresa del Estado, en cualquier sitio que sea, o si
concede a una empresa, de hecho o de derecho, privilegios
exclusivos o especiales, dicha empresa se ajuste, en sus compras
©o sus ventas que entrafhen importaciones o exportaciones, al
principio general de no discriminacién prescrito en el presente

Acuerdo parea las medidas de caricter legislativo o

trativo ientes a lag importaciones o a las
exportaciones efectuadas por comerciantes privados.

b)Y Las disposiciones del apartado a) de este parrafo deberan
interpretarse en el sentido de gque imponen a estas empresas la
obligacién, teniendo debidamente en cuenta las demas disposiciones

del presente Acuerdo de afectuar las compras o© ventas de esta
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naturaleza ateniéndose exclusi te a consi 1iones de
caracter comercial ~tales como el precio, la calidad, las
cantidades disponibles, las cualidades comerciales de 1a
mercancia, los transportes y las demas condiciones de compra o de
venta~ y la obligacidn de ofrecer a las empresas de las demas
partes contratantes las facilidades necesariaz para que puedan
participar en esas ventas o compras en condiciones de lbre
compet.encia b de conformidad con las .précucas comerciales
corrientes.

o) Ningun parte contratante impedird a las empresas bajo su
Jurisdiccién que act.Gen de conformidad con los principios
enunciados en los apartados a) y b) de este pirrafo.

2. Las disposiciones del pdrrafo 1 de este articulo no se
aplicaran a las importaciones de productos destinados a ser
utilizados iunmediata o finalmente por los poderes ptblicos o por
su cuenta, y no para ser revendidos o utilizados en la produccidn
de mercancias destinadas a la venta. En lo que concierne a estas
importaciones, cada parte contratante concedera un trato
equitativo al comercio de las demas partes contratantes.

3. Las partes contratantes reconocen gque las empresas de la
naturaleza de las definidas en el apartado ad del pdarrafo 1 de
este articulo podrian ser utilizadas de tat manera que
obstaculizaran considerablemente el comercio; por esta razén, es
importante, con el fin de favorecer el desarrollo del comercio
internacional, entablar negociaciones a base de reciprocidad y de

ventajas mutuas para limitar o reducir esos obstdculos.
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4. a) Las partes contratantes notificaran a las PARTES
CONTRATANTES los productos importados en sus territorios o
exportados de ellos por empresas de la naturaleza de las
definidas en el apartado a) del parrafo 1 de este articulo.

b) Toda parte contratante que establezca, mantanga o autorice
un monopolio para la importacién de un producto para el gque no se
haya otorgado concesién alguna de las fndicadas en el articulo
II, deberd, a peticién de otra parte contratante que efectie un
comercio substancial de este producto, dar cuenta a las PARTES
CONTRATANTES del aumento de su precio de {mpor_-t.acidn durante un
periodo de referencia reciente o, cuandoe esto no sea posible, del
precio para su reventa.

c> Las PARTES CONTRATANTES podrdn, a peticién de una parte
contratante gque tenga razones para estimar que sus intereses,
dentro de los Ilimites del presente Acuerdo, sufren un perjuicio
debido a las operaciones de una empresa de la naturaleza de las
definidas en el apartadc a> del pdrrafo 1, invitar a la parte
contratante que establezca, mantenga o autorice tal empresa a que
facilite iInformaciones sobre =sus operaciones, en lo que se refiere
a la aplicacidn del presente Acuerdo.

d> Las disposiciones de este parrafo no obligardan a ninguna
parte contratante a revelar informaciones confidenciales cuya
divulgacion obstaculice la aplicacién de las leyes, sea contpraria
al interds publico o per judique los intereses comerciales

legitimos de una empresa.
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ARTICULO XVIII
AYUDA DEL ESTADO PARA FAVORECER EL DESARROLLO ECONOMICO

1. Las partes contratantes reconocen que la consecucién de los
objetivos del presente Acuerdo sera facilitada por el desarrollo
progresivo de sus economias respectivas, especialmente en el caso
de las partes contratantes cuya economia sdlo puede ofrecer a la
poblacién un bajo nivel de vida y que se halla en las primeras
rfases de su desarrollo.

2. Las partes contratantes reconocen ademdas que puede ser
necesario para las partes contratantes a que se refiere el parrafo
.1, con objeto de ejecutar sus programas y de apldcar sus politicas
de desarrollo econdmico tendientes al aumento del nivel de vida
general de su poblacidn, adoptar medidas de proteccidn o de otra
clase que Influyan en las importaciones y que tales medidas son
Justificadas en la medida en que con ellas se facilita el logro de
los objetivos del presente Acuerdo. Por consiguiente, estan de
acuerdo en que deben preverse, en favor de estas partes
contratantes, racilidades suplementarias que les permitan: ad
mantener en la estructura de sus aranceles aduaneros una
elasticidfad suficiente para que puedan conceder la proteccidn
arancelaria que requiera la creacién de una determinada rama de la
produccién, b) establecer restricciones cuantitativas destinadas a
proteger el equilibrio de su balanza de pagos de manera que se
tenga plenamente en cuenta el nivel elevado y estable de 1a
demanda de importaciones que puede originar la ejecucién de sus

programas de desarrollo econdmico.
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3. Por dltimo, las partes contratantes reconocen que, con las
facilidades suplementarias previstas en las secciones A y 8 de
este articulo, las disposiciones del presente Acuerdo deberian
permitir normaimente a las partes contratantes hacer frente a las
necesidades de su desarrollo econdmico. Reconocen, ho obstante,
que se pueden presentar casos en Jos gue no sea posible en la
practica adoptar ninguna medida compatible con estas
disposiciones que permita a una parte contratante en vias de
desarrollo econdémico conceder la ayuda del Estado mnecesaria para
favorecer la creacién de determinadas ramas de la produccién, con
objeto de aumentar el nivel de vida general de su poblacién. En
.ias secciones € y D de este articulo se fijan procedimientos
especiales para atender tales casos.
4. ad) Por lo tanto, toda parte contratante cuya economia sdlo
puede ofrecer a la poblacién un bajo nivel de vida y que =e halia
en las primeras Fases de su desarrolio podra apartarse
temporalmente de las disposiciones de los demas articulos del
presente Acuerdo, segin se estipula en las secciones A, B y C de
este articulo.

b> Toda parte contratante cuya economia se halle en vias de
desarrollo, pera que no esté comprendida en las disposiciones del
apartado ad anterior, podrd formular peticiones a las PARTES
CONTRATANTES de acuerdo con la seccién D de este articulo.
5. Las partes contratantes reconocen gque los {ngresos de
exportacion de las partes contratantes cuya economia es del tipo

descrito en los apartados ad y b)) del parrafo 4 anterior y que
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dependen de 1la exportacién de un pequefic numero de productos
basicos, pueden sufrir una disminucion considerable como
consecuencia de una reduccidn de la venta de dichos productos. Por
lo tanto, cuando las exportaciones de los productos basicos de una
parte contratante que se halle en la situacién indicada sean
afectadas serijamente por las medidas adoptadas por cualquier parte
contratante, dicha parte contratante podra recurrir a las
disposiciones, relativas a las consultas, del articulo XXJI del
presente Acuerdo.

6. Las PARTES CONTRATANTES examinaran anualmente todas las medidas
aplicadas en virtud de las disposiciones de las secciones C y D de
este articulo.

Seccidn A

7. ad Si una parte contratante comprendida en el apartado ad del
parrafo 4 del presente articulo considera que es conveniente, con
el fin de favorecer la creacion de una determinada rama de la

i:roduccién, para elevar el nivel de vida pgeneral de su poblacidn,

modificar © retirar una concesién arancelaria incluida en la lista
correspondiente anexa al presente Acuerdo, enviard con este fin
una notifricacion a las PARTES CONTRATANTES y entablard
negociaciones con toda parte contratante con la que haya negociado
ariginalmente dicha concesién y con cualquier otra parte
contratante cuyo interéds substancial en la concesidn haya sido
reconocido por las PARTES CONTRATANTES. En caso de que las partes
contratantes interesadas lleguen a un acuerdo, podran modificar o

rotirar concesiones incluidas en las fistas correspondientes
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anexas al presente Acuerdo, para hacer efectivo dicho -acuerdo,
inciuidas las compensacicnes que en €l se establezcan.

b)) Si no se llega a un acuerdo en un plazo de 60 dias a
contar de la fecha de la notificacién a que se reflfiere el apartado
a) anterior, la parte contratante que se proponga modificar o
retirar la concesién podrad plantear la cuestién ante las PARTES
CONTRATANTES, que la examinardan con toda diligencia. Si éstas
estiman que la parte contratante que se proponga modificar o
retirar la concesidn ha hecho cuanto le ha side posible por llegar
a dicho acuerdo y que la compensacién ofrecida es suficiente, la
citada parte contratante tendra la facultad de modificar © retirar
la concesién de referencia, a condicién de que apligue al mismo

tiemp la p 16n. Si fas PARTES CONTRATANTES consideran que

la compensacidn que ofrece la parte contratante ajudida es
insuficiente, pero que ha hecho todo cuanto le ha sido
razonablemente posible para ofrecer una compensacidén suficiente,
esta parte contratante tendra la facultad de Hevar a cabo la
modificacién o el retiro. En caso de que adopte una medida de esta
naturaleza, cualquier otra parte contratante de las comprendidas

en el apartado a> anterior podrsd modificar o retirar concesiones

ubstancial te equivalent y negociadas originalmente con la
parte contratante que haya adoptado la medida de que se Lrata.
Seccion B

8. Las partes contratantes reconocen que las partes contratantes
comprendidas en el apartado a) del parrafo 4 de este articulo

pueden, cuando estén en vias de desarrolio ridpido, experimentar
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dificultades para equilibrar su balanza de pagos, provenientes
principalmente de sus esfuerzos por ampliar sus mercados
interiores, asi como de 1a inestabilidad de su relacion de
intercambio.

9. Con el fin de salvaguardar su situacidén financiera exterior y
de obtener un nivel de reservas suficiente para la ejecuciéan de
su programa de desarrollo econémico, toda parte contratante
comprendida en el apartado ad del parrafo 4 de este articulo podra
a reserva de las disposiciones de los parrafos 10 a 12, regular el
nivel general de su importacién limitando el volumen o el valeor de
las mercancias cuya importacién autorice, a condicidén de que las
restricciones a la importacién establecidas, mantenidas o
reforzadas no excedan de los limites necesarios para:;

a) oponerse a la amenaza de una disminucién importante de
Sus reservas monetarias o detener dicha disminucién; o

b> aumentar sus reservas monetarias de acuerdo con una
proporcidén de crecimiento razonable, en caso de R que Sean
insuficientes,

En ambos casos, se tendran debidamente en cuenta todos los
factores especiales que puedan influir en las reservas monetarias
de la parte contratante interesada o en sus necesidades a este
respecto, incluyendo, cuando disponga de créditos ext.eriores
especiales o de otros recursos, la necesidad de prever el empleo
apropiado de dichos créditos o recursos.

10. Al aplicar estas restricciones, 1a parte contratante

interesada podra determinar su incidencia =obre las importaciones
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de los distintos productos o de las diferentes categorias de ellos
para conceder la prioridad a la importacién de los que sean mas
necesarios, teniendo en cuenta su politica de desarrollo
econdémicod; sin embargo, las restricciones deberdn aplicarse de tal
modo que se evite per judicar inutilmente los intereses
comerciales o econdémicos de cualquier otra parte contratante y que
no obstaculicen indebidamente ila importacidn en cantidades
comerciales minimas de mercancias, cualquiera que sea su
naturaleza, cuya exclusidn perjudicaria a las corrientes normales
de intercambio; ademas, dichas restricciones no deberin ser
aplicadas de manera tal que obstaculicen la importacidén de
muestras comerciales ni la observancia de los procedimientos
relativos a las patentes, marcas de fabrica, derechos de autor y
de reproduccién u otros procedimienf.os analogos.

11. En la aplicacién de su politica nacional, la parte contratante
interesada tendra debidamente presente la necesidad de
restablecer el equilibrio de su balanza de pagos sobre una base
sana y la conveniencia de asegurar la utilizacidn de sus recursos
productivos sobre una base econdmica. Atenuard progresivamente, a
medida que vaya mejorando la situacidén, toda restriccién aplicada
en virtud de esta seccién y sdlo la mantendra dentro de los
limites necesarios, teniendo en cuenta las disposiciones del
parrafo 9 de este articulo; la suprimira tan pronto como la
situacién no justifique su mantenimiento; sin embargo, ninguna
parte contratante estara obligada a suprimir o modificar

restricciones, smobre la base de que, si .se modificara su politica
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de desarrollo, las restricciones que aplique en virtud de esta
seccién dejarian de ser necesarias.

12. a) Toda parte contratante que aplique nuevas restricciones o
que aumente el nivel general de las existentes, reforzando
substancialmente las medidas aplicadas en virtud de la presente
seccién, deberd tan pronto como haya instituido o reforzado dichas
restricciones, entablar consultas con las PARTES CONTRATANTES

b la natt 1 de las dificultades relativas a su balanza de

pagos, los diversos correctivos entre los cuales pueda escoger y
la repercusién posible de estas restricciones en la economia de
otras partes contratantes.

b> En una fecha .que ellas mismas fijardn, las PARTES
CONTRATANTES examinarin todas las restricciones que se apliquen
aun entonces en virtud de esta seccién. A la expiracion de un
periodo de 2 afos a contar de la fecha de referencia, las partes
contratantes que las apliquen de conformidad con la presente
=seccién entablardn con las PARTES CONTRATANTES, a intervalos que
serin aproxmadamente de 2 ahos sin ser inferiores a esta
duracién, consultas de! tipo previsto en el apartado a)> anterior,
de acuerdo con un programa que establecerin anualmente las propias
PARTES CONTRATANTES; no obstante no se efectuard ninguna consulta
con arreglo a este apartado menos de 2 afos después de que se
termine una consulta de cardcter general entablada en virtud de
otra disposicién del presente parrafo.

c) 1S5i, en el curso de consultas entabladas con una parte

contratante de conformidad con los apartados a) o b> de este
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pérrafoc, consideran las PARTES CONTRATANTES que las restricciones
no son compatibles con las disposiciones de la presente seccion o
con las del articulo XII, indicaran los puntos de divergencia y
podrin aconse jar la modificacién apropiada de las restricciones.

2. Sin embargo, en caso de que, como consecuencia de estas
consultas, las PARTES CONTRATANTES determinen que lag
restricciones son aplicadas de una manera que implica una
incompatibilidad importante con las disposiciones de esta seccidén
o con las del articulo XIII, originando un perjuicic o una amenaza
de perjuicio para el comercio de una parte contratante, se lo
comunicarin a la parte contratante que aplique las restricciones y
formularin recomendaciones adecuadas con objeto de lograr la
observancia, en un palzo dado, de las disposiciones de referencia.
Si 1m parte contratante interesada no se ajustase a estas
recomendaciones en el palzo fijado, las PARTES CONTRATANTES podrin
eximir a toda parte contratante, en cuyo comercio influyan
adversamente las restricciones, de toda obligacién resultante del
presente Acuverdo de la cual les parezca apropiado eximirla,
teniendc en cuenta las circunstancias, respecto a la parte
contratante que aplique las restricciones.

-3 Las PARTES CONTRATANTES invitardn a toda parte
contratante que aplique restricciones en virtud de esta sgeccién a
que entable consultas con ellas, a peticién de cualquier otra
parte contratante que pueda establecer prima facie que las
restricciones son incompatibles con las disposiciones de esta

seccién o con las del articulo XIII y que influyen adversamente en



su. comercio. Sin embargo, sdlo se formulard esta invitacién si las
PARTES CONTRATANTES comprueban que las conversaciones entabladas

directamente entre las partes cont t t inter d no han dado

resultado. Si las consultas no permiten llegar a ningun acuerdo
con las PARTES CONTRATANTES y si éstas determinan que las
restricciones se aplican de una manera incompatible con las
disposiciones mencionadas, originando un perjuicio o una amenaza
de perjuicio para el comercio de la parte contratante que haya
iniciado el procedimiento, recomendaradn i supresién o la
modificacién de dichas restricciones. En caso de gque no se
supriman o modifiquen en el plazo que fijen las PARTES
CONTRATANTES, éstas podran eximir a la parte contratante que haya
iniciado el procedimiento de toda obligacién resultante del
presente Acuerdo de la cual les parezca apropiado eximirla,
teniendo en cuenta las circunstancias, respecto a la parte
contratante que aplique las restricciones.

e> Si una parte contratante contra la que se haya adoptado
una medida de conformidad con la ultima frase del apartado <) 2 o
del apartado d) de este parrafo, considera que la exencidn
concedida por las PARTES CONTRATANTES perjudica a la ejecucién de
su programa y a la aplicacién de su politica de desarrollo
econdmico, podra en un plazo de 60 dias a contar de la fecha de
aplicacién de 1a citada medida, notificar por escritoe al
Secretario Ejecutivo de las PARTES CONTRATANTES su intencidén de
denunciar el presente Acuerdo. Esta denuncia entrard en vigor a la

expiracion de un plazo de 60 dias a contar de aquél en que el
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Secretario Ejecutivo haya recibido dicha notificacidén.

> En todo procedimiento entablado de conformidad con las
disposiciones de este pdrrafo, las PARTES CONTRRATANTES tendran
debidamente en cuenta los factores mencionados en el parrafo 2 de
este articulo. Las determinaciones previstas en este parrafo

deberin ser t d. rapid t. y, si es posible, en un plazo de

60 dias a contar de aquél en que se hayan iniciado las consultas.
Seccidn C

13. S{ una parte cont ) te dida en las disposiciones

del apartado ad del parrafo 4 de este articulo comprueba que se
necesita la ayuda del Estado para facilitar la creacidn de una
determinada rama de la produccién, con el fin de elevar el nivel
de vida general de la poblacién, sin que sea posible en la
practica dictar ninguna medida compatible con las demas
disposiciones del presente Acuerdo para alcanzar ese objetivo,
podrda recurrir a las disposiciones y procedimientos de la
presente seccidn.

14. La parte contratante interesada notificarda a las PARTES
CONTRATANTES las dificultades especiales con que tropiece para
lograr el objetivo definido en el parrafo 13 anterior, e indicara
al mismo tiempo Ia medida concreta relativa a las importaciones
que se proponga instituir para remediar esas dificultades. La
introduccidén de dicha medida no se efectuara antes de la
expiracién del plazo fijado en el parrato 15 o del establecido en
el parrafo 17, segun proceda, o si la medida influye en las

importaciones de un producto que haya sido objeto de una concesién
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incluida en la lista correspondiente al pr t Acuerdo,
sin haber obtenido previamente el consentimiento de las PARTES

CONTRATANTES de conformidad con las di {ici del pa fo 18;

P

no obstante, si la rama de la produccién que reciba una ayuda del
Estado ha entrado ya en actividad, la parte contratante Vpodra'.
después de haber informado a las PARTES CONTRATANTES, adoptar las
medidas quye sean hecesarias para evitar gque, durante ese periodo,
las importaciones del producto o de los productos de que se trate
excedan substancialmente de un nivel normal.

15, Si, en un plazo de 30 dias a contar de la fecha de
notificacion de dicha medida, las PARTES CONTRATANTES no invitan a
la parte contratante interesada a que entable consultas con ellas,
esta parte contratante podra apartarse de las disposiciones de los
demsds articulos del presente Acuerdo aplicables en el caso de que
se trate, tanto como sea necesario para aplicar la medida
proyectada.

16. Si las PARTES CONTRATANTES la invitan a hacerlo asi, la parte
contratante Interesada entablara consultas con ellas sobre el
objeto de la medida proyectada y sobre las diversas medidas que
pueda adoptar de conformidad con las disposiciones del presente
Acuerdo, asi como sobre las repercusiones que podria tener la
medida proyectada en los intereses comerciales o econdmicos de
otras partes contratantes. si, como consecuencia de estas
consuitas, las PARTES CONTRATANTRES reconocen que no es posible
en la practica dictar ninguna medida compatible con las demas

disposiciones del presente Acuerdo para alcanzar el objetivo
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definido en el parrafo 13 de este articulo, y si dan su
consentimiento a la medida proyectada, la parte contratante
interesada sera eximida de las obligaciones que le incumban en
virtud de las disposiciones de los demidis articulos del presente

Acuerdo aplicables en el caso de que se trate, tanto como sea

io para api esa modida.
17. Si, en un plazo de 90 dias a contar de 1la fecha de
notificacién de la medida proyectada, de acuerdo con el pidarrafo 14

del p te articulo las PARTES CONTRATANTES no dan =su

consentimiento a la medida de referencia, la parte contratante
interesada podrid introduciria después de haber informado a las
PARTES CONTRATANTES.

18. Si la medida proyectrada afecta a un producto que haya sido

objeto de una concesidén incluida en la lsta regpondiente

al presente Acuerdo, la parte contratante interesada entablard

itas con Iqui otra parte contratante con la cual se haya

negociada originalmente la concesién, asi como con cualquier otra
cuyo interés substancial en la concesién haya =sido reconocido por
laz PARTES CONTRATANTES. Estas daran su consentimiento a 1a

medida proyectada si reconocen que no es posible en la practica

institulr ninguna medida compatible con las d& & disposici
del presente Acuerdo para lograr el objetivo definido en el
piarrafo 13 de este articulo y si tienen la seguridad de gue:

a) se ha lHegado a un acuerdo con las otras partes
contratantes interesadas como consecuencia de las consultas

mencionadas; o
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b> =i no se ha llegado a ningin acuerdo en un palzo de 60
dias a contar de aquél en que las PARTES CONTRATANTRES reciban la
notificacién estipulada en el parrafo 14, la parte contratante que
haya recurrido a las disposiciones de la presente seccién ha
hecho cuanto le ha sido razonablemente posible por ldegar a tal
acuerdo y los intereses de las demds partes contratantes
estin salvaguardados suficientemente.

La parte contratante que haya recurrido a las disposiciones
de esta seccién serd eximida entonces de las obligaciones que le
incumban en virtud de las disposiciones de los demds articulos del
present.e Acuerdo aplicables en el caso de que se trate, tanto como
sea necesario para que pueda aplicar la medida.

19, Si una medida en proyecto del cardcter definido en el parrafo
13 del presente articulo concierne a una rama de la produccién
cuya creacién ha sido facilitada, durante el periodo inicial, por

la proteccién ia it.ant de las restricciones impuestas

por la parte contratante para proteger el equilibrio de su balanza
de pagos, de conformidad con las disposiciones del presente
Acuerdo que sean aplicables, la parte contratante interesada podrd
recurrir a las disposiciones y a los procedimientos de esta
seccidn, a condicién de que no aplique la medida proyectada sin e}
consentimiento de las PARTES CONTRATANTES.

20. Ninguna disposicién de los parrafos precendentes de la
presente seccidén permitird la inobservancia de las disposiciones

de los articulos I, II y XIII del presenta Acuerdo. Las reservas
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b> si no se ha llegado a ningin acuerdo en un palzo de 60
dias a contar de aquél en que las PARTES CONTRATANTRES reciban la
notificacién estipulada en el parrafo 14, la parte contratante que
haya recurrido a las disposiciones de la presente seccién ha
hecho cuanto le ha sido razonablemente posible por ldegar a tal
acuerdo y los intereses de las demas partes contratantes
estin salvaguardados suficientemente.

La parte contratante que haya recurrido a las disposiciones
de esta seccién serd eximida entonces de las obligaciones que le
incumban en virtud de ias disposiciones de los demas articulos del
presente Acuerdo aplicables en el caso de que se trate, tanto como
sea necesario para gque pueda aplicar la medida.

19, Si una medida en proyecto del caricter definido en el parrafo
13 del presente articulo concierne a una rama de la produccién
cuya creacién ha sido facilitada, durante el periodo inicial, por
la proteccién accesoria resultante de las restricciones impuestas
por la parte contratante para proteger el equilibrio de su balanza
de pagos, de conformidad con las disposiciones del present.e
Acuerdo que sean aplicables, la parte contratante interesada podra
recurrir a las disposiciones y a los procedimientos de esta
secciédn, a condicién de que no aplique la medida proyectada sin el
consentimiento de las PARTES CONTRATANTES.

20. Ninguna disposicién de los parrafos precendentes de la
presente seccién permitirid la inobservancia de las disposiciones

de los articulos I, II y XiII del presenta Acuerdo. Las reservas
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del pdrrafo 10 del presente articulo seran aplicables a cualquier
restriccion comprendida en esta seccién.

21. Durante la aplicacién de una medida adoptada en virtud de las
disposiciones del parrafo 17 de este articulo, t.oda parte
contratante afectada de manera substancial por ella, podra
suspender, en todo momento, la aplicacién, al comercic de la parte
contratante que haya recurrido a las disposiciones de esta
seccién, de concesiones u otras obligaciones substancialmente
equivalentes resultantes del presente Acuerdo, cuya suspensién no
sea desaprobada por las PARTES CONTRATANTES, a condicién de que se
dé a éstas un aviso previo de 60 dias, lo mas tarde 6 meses
después de que la medida haya sido instituida o modificada de
manera substancial en detrimento de la parte contratante afectada.
Esta debera aceptar la celebracidn de consultas de conformidad con
las disposiciones del articulo XXII del presente Acuerdo.

Seccién D

22. Toda parte contratante comprendida en las disposiciones del
apartado b) de! parrafo 4 de este articulo que, para favorecer el
desarrollo de su economia, desee instituir una medida del caracter
definido en el parrafo 13 de este articulo en lo que concierne a
la creacién de una determinada rama de la produccion, podra
presentar una peticién a las PARTES CONTRATANTES para que aprueben
dicha medida. Las PARTES CONTRATANTES iniciaran rapidamente
consultas con esta parte contratante y, al formular su decisidén,
se inspiraran en las consideraciones expuestas en el parrafo 16,

Si dan su consentimiento a la medida proyectada, eximiran a la
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parte contratante interesada de las obligaciones que le incumban
en virtud de las disposiciones de los demads articulos del presente
Acuerdo que seran apUca.bies. tanto como sSea necesario para
aplicar la medida de referencia. Si ésta afecta a un producto que
haya sido ob jeto de una concesién incluida en ia lista
correspondiente anexa al presente Acuerdo, seran aplicables las
disposiciones del pirrafo 18.
23. Toda medida aplicada en virtud de esta seccién debera ser
compatible con las disposiciones del parrafo 20 del presente
articulo.
ARTICULO XIX

MEDIDAS DE URGENCIA SOBRE LA IMPORTACION DE PRODUCTOS EN CASOS
PARTICULARES
1. ad) Si, como consecuencia de la eveolucién imprevista de las
circunstancias y por efecto de las obligaciones, incluidas las
concesiones arancelarias, contraidas por una parte contratante en
wvirtud del presente Acuerdo, se importa un producto en el
territorio de esta parte contratante en cantidades tan mayores y
en condiciones tales que cause o amenace causar un perjuicio grave
a los productores nacionales de productos similares o directamente
competidores, dicha parte contratante podrd, en la medida y
durante el tiempo que sean necesarios para prevenir o reparar ese
perjuicio, suspender total o parcialmente la obligacién contraida
respecto a dicho preoducto o retirar o modificar la concesidn.

b> Si una parte contratante ha otorgado una concesidn

rejlativa a una preferencia y el producto al cual se aplica es
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importado en el territorio de dicha parte contratante en las
circunstancias enunciadas en el apartado a) de este pdrrafo, en
forma tal que cause © amenace causar un perjuicio grave a los
productores de productos similares o directamente competidores,
establecidos en el territorio de la parte contratante que se
beneficie o se haya beneficiado de dicha preferencia, esta parte
contratante podra presentar una peticién a. la parte contratante
importadora, la cual podra suspender entonces total o parcialmente
1a obligacién contraida o retirar [~ modificar la concesién
relativa a dicho producto, en la medida y durante el tiempo que
sean necesarios para prevenir o reparar ese perjuicio.
ARTICULO XX
EXCEPCIONES GENERALES

A reserva de que no se apliquen las medidas enumeradas a
continuacién en forma que constituya un medio de discriminacidn
arbitrario o injustificable entre los paises en que prevalezcan
‘las mismas condiciones, o una restriccién encubierta al comercio
internacional, ninguna disposicién del present.e Acuerdo sera
interpretada en el sentido de impedir que toda parte contratante
adopte o aplique las medidas:

ad necesarias para proteger la moral publica;

b)> necesarias para proteger la salud y la vida de las
personas y de los animales o para preservar los vegetales:

c) relativas a la importacién o a la exportacién de oro o
plata;

d> necesarias para lograr la observancia de las leyes y de
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los reglamentos que no sean i{ncompatibles con las disposiciones
del presente Acuerdo, tales como las leyes y reglamentos relativos
a 1a aplicacién de las medidas aduaneras, al mantenimiento en
vigor de los monopolios administrados de conformidad con el
parrafo 4 del artfculo II y con el articuio XVII, a la proteccidn
de patentes, marcas de fabrica y derechos de autor y de
reproduccién, y a la prevencién de practicas que puedan inducir a
error;

e) relativas a los articulos fabricados en las prisiones;

> impuestas para proteger los tesoros nacionales de valor
artistico, histdérico o arqueolégico;

g2 relativas a la conservacién de los recursos, naturales
agotables, a condicién de que tales medidas se apliquen
con juntamente con restricciones a la produccién o al consumo
nacionales;

hY> adoptadas en cumplimiento de obligaciones contraidas en
virtud de un acuerdo intergubernamental sobre un producto basico
que se ajuste a los criterios sometidos a las PARTES CONTRATANTES
¥ no desaprobados por ellas o de un acuerdo sometido a las PARTES
CONTRATANTES y no desaprobado por éstas;

i> que impliquen restricciones impuestas a la exportacién de
materias primas nacionales, que seran necesarias para asegurar a
una industria nacional de transformacion el suministro de las

canti d indisper bles de dichas materias primas durante los

periodos en que el precio nacional sea mantenido a un nivel

inferior al de precio mundial en e jecucién de un plan
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ESTA TESIS MO DEBE

SALIR ©E 1% BIBUIDYETE

gubernamentat de estabilizacién, a reserva de que dichas
restricciones no tengan como consecuencia aumentar las
exportaciones o reforzar la proteccién concedida a esa industria
nacional y de que no vayan en contra de las disposiciones del
presente Acuerdo relativas a la no discriminacién;

J> esenciales para la adquisicién o reparto de productos de
los que haya una penuria general o local; sin embargo, dichas
medidas deberan ser compatibles con el principio segun el cual
todas las partes contratantes tienen derecho a una parte
equitativa del abastecimiento internacional de estos productos, y
las medidas gque sean incompatibles con las demds disposiciones
del presente Acuerdo seran suprimidas tan pronto como
desaparezcan las circunstancias que las hayan motivado. Las
PARTES CONTRATANTES examinarin, lo mais tarde el 30 de junio de
1960, si es necesario mantener la disposicidn de este apartado.

ARTICULO XX1
EXCEPCIONES RELATIVAS A LA SEGURIDAD

No debera interpretarse ninguna disposicién del presente
Acuerdo en el sentido de que:

ad> imponga a una parte contratante la obligacion de
suministrar informaciones cuya divulgacion seria, a su - juicio.
contraria a los intereses esenciales de su seguridad; o

b> impida a una parte contratante la adopeién de todas las
medidas que estime necesarias para la proteccién de los intereses
esenciales de su seguridad, relativas:

1. a las materias desintegrables o a aquellas que sirvan
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para su fabricacidn;
2. al trdfico de armas, municiones y material de guerra, y
a todo comercio de otros articulos y material destinados directa
© indirectamente a asegurar el abastecimiento de las fuerzas
armadas;
3. a las aplicadas en tiempos de guerra o en caso de grave
tensién internacional; o
c) impida a toda parte contratante que adopte medidas en
cumplimiento de sus obligaciones contraidas en virtud de la Carta
de las Naciones Unidas para el mantenimiento de la paz y de la
seguridad internacional.
ARTICULO XO{II
CONSULTAS
1. Cada parte contratante examinar#é con comprensién las
respresentaciones que pueda formularse cualquier otra parte
contratante, y deberd prestarse a la celebracidén de consultas
sobre dichas representaciones, cuando édstas se refieran a una

cuestién relativa a la I i6n del pr t.e Acuerdo.

2. Las PARTES CONTRATANTES podrdn, a peticidn de una parte
contratante, entablar consultas con una o miAs partes contratantes
sobre una cuestién para Ja que nho se haya encontrado solucién
satisfactoria por medio de las consultas previstas en el parrafo
1.
ARTICULO XXIII
PROTECCION DE LAS CONCESIONES Y DE LAS VENTAJAS

1. En caso de que una parte contratante considere que una ventaja
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resultante para ella directa o indirect 1, del pr te Acuerdo
se halle anulada o menoscabada a que el cumplimiento de uno de los
objetivos del Acuerdo se halle comprometido a consecuencia de:

ad que otra parte contratante no cumpla con las obligaciones
contraidas en virtud del presente Acuerdo; o

b> que otra parte contratante aplique una wmedida, contraria o
no a las disposiciones del presente Acuerdo; o

<) que exista otra situacidn.

Dicha parte contratante podrd, con objete de MHegar a un
arreglo satisfactorio de la cuestidén, formular representaciones o
proposiciones por escrito a la otra u otras partes contratantes
que, a su Juiclo, estime interesadas en ella. Toda parte
contratante cuya intervencién se solicite de este modo examinard
con comprensién las representaciones o proposiciones que le hayan
sido formuladas.

2. Si lax partes contratantes interesadas no legan a un arreglo
satisfactorio en un plazo razonable o si la dificultad surgida es
una de Iag previstas en el apartado c¢)> del pdrrafo 1 de este

articulo, 1a cuestion podra ser sometida a las PARTES

CONTRATANTES. Estas ultimas efectuardn pid: t una t
sobre toda cuestién que se les someta al respecto y, segun el
caso, formuiaran recomendaciones a las partes contratantes que, a
su juicio, se hallen interesadas, o estatuiran acerca de 1la

cuestiéon. Las PARTES CONTRATANTES podran, cuando lo Jjuzguen

necesario, consuitar a partes contratantes, al Consejo Econdmico y
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Social de las Naciones Unidas y a cualquier otra organizacién
intergubernamental competente. Si consideran que las
circunstancias son suficientemente graves para que se justifique
tal medida, podrian autorizar a una o varias partes contratantes

para que =suspendan, respecto a una o mds partes contratantes, la

aplicacién de toda sid o el cumplimiento de otra obligacidén
resultante del Acuerdo General cuya suspensién estimen

Justificada, habida cuenta de las circunstancias. Cuando se

penda efecti te osa ién u otra obligacién respecto a
una parte contratante, ésta podrad, en un plazo de 60 dias a contar
de la fecha de aplicacién de la suspensién, notificar por escrito
al Secretario Ejecutivo de las PARTES CONTRATANTES que es su
propésito  denunciar el Acuerdo General; esta denuncia tendrad
efecto cuando expire un plazo de 60 dias a contar de aquel en que
el Secretarico Ejecutivo de las PARTES CONTRATANTES haya recibido
dicha notificacién.
PARTE II1
ARTICULO Xoav

w

APLICACION TERRITORIAL - TRAFICO FRONTERIZO

UNIONES ADUANERAS Y ZONAS DE LIBRE COMERCIO
1. Las disposiciones del presente Acuerdo se aplicardn a los
territorios aduaneros metropolitanos de las partes contratantes,
asi como a cualguier otro territorio aduanero respecto al cual se
haya aceptado el presente Acuerdo de conformidad con el articulo
XXVI o smse aplique en virtud del articulo XXXIII o de conformidad

con el Protocolo de aplicacién provisional. Cada uno de dichos
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Social de las Naciones Unidas y a cualquier otra organizacién

intergubernamental competente. Si consideran que las

circunstancias son suficient e gra para que se justifique
Lal medida, podréAn autorizar a una o varias partes contratantes
para que suspendan, respecto a una o mas partes contratantes, la

aplicacién de toda ién © el cumplimiento de otra obligacién

resultante del Acuerdo General cuya suspensién estimen

Justificada, habida cuenta de las circunstancias. Cuando se

penda efect t esa 16 u otra obligacién respecto a
una parte contratante, ésta podri, en un plazo de 60 dias a contar
de la fecha de aplicacién de la suspensién, notificar por escrito
al Secretario Ejecutive de las PARTES CONTRATANTES que es su
propdésito denunciar el Acuerdo General; esta denuncia tendrd
efecto cuando expire un plazo de 60 dias a contar de aquel en que
el Secretario Ejecutivo de las PARTES CONTRATANTES haya recibido
dicha notificacién.
PARTE I
ARTICULO XX1v X
APLICACION TERRITORIAL - TRAFICO FRONTER!‘ZO
UNIONES ADUANERAS Y ZONAS DE LIBRE COMERCIO

1. Las di icd del pr te Acuerdo se aplicardn a los

1

territorios dh meatrop anos de las partes contratantes,

asi como a cualquier otro territoric aduanero respecto al cual se
haya aceptado el presente Acuerdo de conformidad con el articulo
XXVI o se aplique en virtud del articulo X20O4II o de conformidad

con el Protocolo de aplicacién provisional. Cada uno de dichos
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territorios aduaneros serd considerado como si fuera parte
contratante, exclusivamente a los efectos de la aplicacién
territorial del presente Acuerdo, a reserva de que las
disposiciones de este parrafo no se interpreten en el sentido de
que crean derechos ni obligaciones entre dos o mds territorios
aduaneros respecto de los cuales haya sido aceptado al presente
Acuerdo de conformidad con el articulo XXVI o se aplique en virtud
dsel articulo XXXIII o de conformidad con el Protocolo de
aplicacién provisional por una sola parte contratante.

2. A los efectos del presente Acuerdo, se entender# por territorio

aduanero todo territorio que aplique un arancel distinto u otras

regl taci clales distintas a una parte substancial de

su comercio con los demds territorios.

3. Las disposici del p te Ac do no deberAin interpretarse
en el sentido dse obstaculizar:

a) lask ventajas concedidas o por una parte contratante a
paises limitrofes con el fin de facilitar el trafico fronterizo;

b) las ventajas did. al cio con el territorio

libre de trieste por paises limitrofes de este territorio, a
condicién de que tales ventajas no sean incompatibles con las
disposiciones de los tratados de paz resultantes de la segunda

guerra mundial.

4. Las partes contratantes r la c© i 4 de t
1a libertad del clo, o roll do, mediante acuerdos
br o tados, una integracién mayor de las economias de

los paises que participen en tales acuerdos. Reconocen también que
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el establecimiento de una unién aduanera o de una zona de lbre
comercio debe tener por objeto facilitar el comercio entre los
territorios constitutivos sin obstaculizar el de otras partes
contratantes con estos territorios.

5. Por consiguiente, las disposiciones del presente Acuerdo no
impedirian, entre los territorios de las partes contratantes, el
establecimiento de una unién aduanera ni el de una zona de libre
comercio, asi como tampoco la adopcién de un acuerdo provisional
necesario para el establecimiento de una unién aduanera o de una
zona de libre comercio, a condicién de que:

a) en el caso de una unién aduanera o de un acuerdo
provisional tendiente al establecimientoe de una unién aduanera,
los derechos de aduana que se apliquen en el momento en que se
establezcan dicha wunién o en que =se conclerte el acuerdo
provisicnal no sean en conjunto, respecto al comercio con las

partes contratantes que no formen parte de tal unién o acuerdo, de

una incidencia general més elevada, ni ias d A 1 taciones
comerciales resulten mas Tigurosas que los derechos y
reglamentaciones comerciales vigentes en los territorios

constitutivos de la unién antes del establecimiento de ésta o de
la celebracién del acuerdo provisional, segun sea el caso;

b) en el caso de una Zona de libre comercio o de un acuerdo
provisional tendiente al establecimiento de una =Zona de libre
comercio, los derechos de aduana mentenidos en cada territorio
constitutivo y aplicables al comercio de las partes contratantes

que no formen parte de tal territorio o acuerdo, en el momento en
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que se establezcan la zona o© en que se concierte el acuerdo
provisional, no sean m#és elevados, ni las demads reglamentaciones
comerciales mas rigurosas que los derechos y reglamentaciones
comerciales vigentes en los territorios constitutivos de la zona
antes del establecimiento de é€sta o de la celebracion del acuerdo
provisional, segtin sea el caso; y

c) todo acuerdo provisional a que se refieren los apartados
ad y b)> anteriores comprende un plan y un programa para el
establecimiento, en un plazo razonable, de la unién aduanera ‘o de
ia zona de libre comercio.
6. Si al cumplir las condiciones estipuladas en el apartado ad del
parrafo 5, una parte contratante tiene el propdsito de aumentar un
derecho de manera incompatible con las disposiciones del articulo
11, serad aplicable el procedimiento establecido en el articulo

XXVIII. Al determinar las ciones, se t drsa debidamente en

cuenta la compensacién que resuite ya de ias reducciones
efectuadas en el derecho correspondiente de los demads térritorios
constitutivos de ia unidn.

7. a) Toda parte contratante que decida formar parte de una

unién aduanera o de una zZona de libre comercio, o participar en un

acuerdo provisional tendient a la for i6n de tal unién aduanera
0 de tal zona de libre comercio, lo notificard sin  demora a las
PARTES CONTRATANTES, facilitdndoles, en 1o que concierne a la
unién o zZona en proyecto, todas las informaciones que les permitan
someter a las partes contratantes los informes y formular las

recomendaciones que eslimen pertinentes.
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> Sf, despuds de hober estudiado el plan y el programa

comprendidos en un acuerdo provisional a gque se refiers el pa’nx—fafo

8, en consuita con las partes en tal acuerdo b% teniendo
debidament.e en cuenta las informaciones puestas a su disposicidn

de conformidad con el apartado ad do este pdrrafo, las PARTES

CONTRATANTES llegan a la conclusién de que dicho acuerdo no ofrece

probahilidades de dar por resultado el establecimients de una
unidn  aduanera o de unha zoha de libre comercio en el plazo
previsto por las partes del acuerdo, o consideran que este plazo
no es razonable, tas PARTES CONTRATANTES formularan sus
recomendaciones a laz partes en el citado acuerdo. Estas no o

mantendrin o no lo pondrdn en vigor, segln sea el caso, si no

estin digpuestas a modificario de conformidad con tales

recomendaciones,

c> Toda modificacién substancial del plan © del programa a
que e reflere el apartado <) del parrafo 3B, deberi ser comunicada
a las PARTES CONTRATANTES, las cuales podran solicitar de las
partes contratantes interesadas que inicien consultas con ellas,
si s  modificacién  parece que puede comprometer o diferir

indebidamente el establecimiento de 1a unidn aduanera o de Ia zona

de lbre comercio.

B. A los efectos de aplicacién del presente Acuerdo,

ad se entenderd por unidn aduanera, la substitucidon de 2 o
mas  territorios aduaneros por un solo  territoric aduanera, de
manera;

1. que los derechos de aduana y las demas reglamentaciones
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comerciales restrictivas sean eliminadas respecto a lo esencial de
los intercambios comerciales entre los territorios constitutivos
de la unidn o, al menos, en lo que concierne a lo esencial de los
intercambios comerciales de los productos originarios de dichos
territorios; y
2. que, a reserva de las disposiciones del parrafo 9, cada

uno de los miembros de la unién aplique al comercio con los
territorios que no estén comprendidos en ella derechos de aduana y
demés reglamentaciones del comercic que, en substancia, sean
idénticos;

b> se entenderid por zona de libre comercio, un grupo de 2 o
miés . territorios aduaneros entre los cuales se eliminen los
derechos de aduana y las demas reghmentaclone; comerciales
restrictivas respecto a lo esencial de los intercambios
comerciales de los productos .originarios de los territorios
constitutivos de dicha zona de Hbre comercio.
9. El establecimiento de una unién aduanera o de una zona de libre
comercio no influird en las preferenclias a que se refiere el
parrafo 2 del articulo primero, peroc podrdn ser suprimidas o
ajustadas mediante negociaciones con las partes contratantes
interesadas. Este procedimiento de negoclacién con las partes
contratantes interesadas sera utilizado especialmente para
suprimir las preferencias cuya eliminacién sea necesaria para la
observancia de las disposiciones del inciso 1 del apartado ad del
parrafo 8 y del apartado b) del mismo parrafo.

10. Las PARTES CONTRATANTES podran, mediante una decisién tomada
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por una mayoria de dos terclos, aprobar proposiciones que no se
ajusten completamente a las disposiciones de los pdarrafos 5 a ¢
inclusive. a condicién de que dichas proposiciones tengan como
resultado el establecimiento de una unién aduanera o de una Zona
do libre comercio en el eentido de vste articulo.
1. Teniendo en cuenta Lass circunstancias excepcionales
resultantes de la constitucién de la India y del Paquistan en
estados independientes, y reconociendo quye durante mucho tiempo
ambos Estados formaron una unidad econdmica, las partes
contratantes convienen en que las disposicioners del presente
Acuerdo no impediran a esos dos paises la celebracién de acuerdos
especiales sobre su comercio mutuo, hasta que se establezcan
definitivamente sus relaciones comerciales reciprocas.
12. Cada parte contratante debera tomar las medidas rezonables que
estan a su alcance para lograr que, dentro de su territorio, los
gobiernos o autoridades regionales [ locales observen las
disposiciones del presente Acuerdo.
ARTICULO XXV

ACCION COLECTIVA DE LAS PARTES CONTRATANTES
1. Los representantes de lus partes contratantes se reuniran
periddicamente para asegurar la ejecucién de las disposicicones del
presente Acuerdo que requieren una accivn colectiva y, en general,
para facilitar la aplicacion del mismo y que se puedan alcanzar
sus objetives. Cada vez que se menciona en €l a las partes
cont.ratantes obrando colectivamente se designan con el nombre de

PARTES CONTRATANTES.
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2.  Se .invita -al Sec¢retario General de las Naciones Unidas a que =e
sir\‘-a convocar 1a primera reunién de las PARTES CONTRATANTES, que
se celebrara lo mis tarde al lo. de marzo de 1948,
3. Cada parte contratante tendra derecho a un voto en todas las
reuniones de las PARTES CONTRATANTES.
4.  Salvo disposicién en contrario del presente Acuerdo, sc
adoptaradn las decisiones de las PARTES CONTRATANTES por mayoria de
los votos emitidos.
5. En circunstancias excepcionales distintas de las previstas en
otros articulos del presente Acuerdo, las PARTES CONTRATANTES
podran eximir a una parte contratante de alguna de Las
obligaciones impuestas por el presente Acuerdo, pero a condicidén de
que sancione esta decisién una mayoria compuesta de los dos
tercios de los votos emitidos y de que esta mayoria represente
mas de la mitad de las partes contratantes. Por una votacion
andloga. las PARTES CONTRATANTES podran también:

12> determinar ciertas categorias de circunstancias
excepcionales en las que se aplicaran otras condiciones de
votacién para eximir a una parte contratante de una o varias de
sus obligacivnes: y

2> prescribir las normas necesarias para observar lo
dispuesto en este parrafo.

ARTICULO XXVI
ACEPTACION, ENTRADA EN VIGOR Y REGISTRO

1. El presente Acuerde llevara la fecha de 30 de octubre de 1947.

2. El presenLe Acuerdo estara abierto a la. aceptacién de toda



parte contratante que el 1o de marzo de 1955 era parte contratante
o estaba en negociaciones con objeto de acceder a &l
3. El presente Acuerdo, establecido en un ejemplar en el idioma

inglés y otro en el idi fx 3 b textus auténlicos, sera

depositadec en poder del Secretario General de las Naciones
Unidas, quien remitira copia certificada conforme a cada gobierno
interesado.

4. Cada gobierno gque acepte el presente Acuerdo deberd depositar
un instrumento de aceptacién en poder del Secretario Ejecutivo de
lxs PARTES CONTRATANTES, quien informara a todos los gobiernos
interesados sobre la fecha de depésite de cada instrumento de
aceptacién y la fecha en que el presente Acuerdc entrara en vigor
de confarmidad con las disposiciones del parrafo 6 del presente
articulo.

S. a) Cada gobierno que acepte el presente Acuerde, lo aceptara
en npombre de su  territorio metropolitano y de los demas

territorios que represente inten i e, con pcicon de

los territorios aduaneros distintos que notifique al Secretario
Ejecutivo de las PARTES CONTRATANTES en el momento de su propia
aceptacison.

b> Todo goblerno que haya transmitido al Secretario
Ejecutivo 1a citada notificacién. de conformidad con las
excepciones previstas en el apartado ad> de este parrafo, podri. en
cualquier momento, notificarle que su aceptacidn se aplicara en
adelan.t.e a un territorio aduanero distinto precedentemente

exceptuado; esta notificacién surtira efecto. a contar del
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trigésimo dx;a que siga a aquel en que 'h.aya sido recibida pur el
Secretariuo E jecutivo, )

¢) Si un territorio aduanero, en nombre de‘l cual una parte
contratante haya aceptado el presente Acuerdo, goza de una
autonomia completa en sus relaciones comerciales exteriores y en
todas las demas cuestiones que son objeto del presente Acuerdo, o
=i adquiere esta autonomia, sera reputado parte contratante tan
pronto como sea presentado por la parte contratante responsable
mediante una declaracién en la que establecerd el hecho a que se
hace referencia mias arriba.
6. El presente Acuerdo entrara en vigor, entre los gobiernos que
10 hayan aceptado, el trigésimo dia a aquel en que el Secretario
Ejecutivo de las PARTES CONTRATANTES hayan recibido los
instrumentos de aceptacién de los gobiernos enumerados en el Anexo
H, cuyos territorios representen el B85% del comercio exterior
total de los territorios de los gobiernos mencionados en dicho
‘anexo, calculado basiandose en la columna apropiada de los
porcentajes que figuran en é€l. El instrumento de aceptacidn de
cada uno de los demus gobiernos entrard en vigor el trigésimo dia
que siga al de depdsito.
7. Las Naciones Unidas estan aut-orizad‘as para registrar este
Acuerdo Lan pronto como entre en vigor.

ARTICULO XXVII
SUSPENSION O RETIRO DE LAS CONCESIONES
Toda parte contratante tendra en tLodo momento, la facultad de

suspender o retirar, total o parcialmente, cualquier concesién  que
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figure en la lista correspondiente anexa al presente Acuerdo con
respecto a la cual dicha parte contratante establezca que fue
negociada inicialmente con un gobierno que no se haya hecho parte
contratante o que haya dejado de serlo. La parte contratante que
adopte tal medida estard obligada a notificarla a las PARTES
CONTRATANTES y entablara consultas, si se le invita a hacerlo asi,
con las partes contratantes que tengan un interés substancial por
el producto de que se trate.
ARTICULO XXVIII
MODIFICACION DE LAS LISTAS

1. El primer dia de cada periodo trienal, el primero de las cuales
empezard el 10 de enero de 19568, toda parte contratante podra

modificar -] retirar una concesidn incluida en la lista

pondiente al presente Acuerdo. previos una negociacién
¥ un acuerdo con toda otra parte contratante con la que haya
negociado originalmente dicha concesidén, asi como <con cualquier
otra parte contratante cuyo interds como abastecedor principal
sea reconocido por las PARTES CONTRATANTES, y a reserva de que
haya entablado consultas con cualquier otra parte contratante cuyo
interés substancial en la concesién de referencia sea reconocido

por las PARTES CONTRATANTES.

2. En el curso de las negociaciones y en el acuerdo, que podra

np o p iohes sobre otros productos, las partes
contratantes interesadas trataran de mantener las concesiones,
otorgadas sobre una base de reciprocidad y de ventajas mutuas, a

un nivel general no racnos favorable para el comercio que el que
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resultaba de! premente Acuerdo antes de las negociaciones.
3. ad Si las partes contratantes principalmente interesadas no
pueden llegar a un acuerdo antes del 10 de enero de 1958 o de la
expiracién de cualquier otro periodo de aquellos a que se refiere
el parrafo 1 del presente articulo, la parte contratante que tenga
el propoésito de modificar o retirar la concesién, tendrad, no
obstante, la facultad de hacerlo asi. Si adopta una medida de esta
naturaleza, toda parte contratante con la cual se haya negociado
originalmente esta concesién, toda parte contratante cuyo interéds
como abastecedor principal haya sido reconocido de conformidad con
el parrafo 1 y toda parte contratante cuyo interés substancial
haya sido reconocidc de conformidad con dicho parrafo tendrdan
entonces la facultad, no mas tarde de 6 meses después de la fecha
de aplicacién de esta medida de fet.irar, cuando expire un plazo de
30 dias a contar de la fecha en que las PARTES CONTRATANTES hayan
recibido una notificacién escrita » a este respecto, concesiones
substancialmente equivalentes que hayan sido negociadas
originalmente con la parte contratante demandante.

b> Si las partes contratantes principalmente interesadas
llegan a un acuerdo que no dé satisfaccidn a otra parte
contratante cuyo interés substancial haya sido reconocido de
conformidad con el parrafo 1, esta ultima tendrd la facultad, no
mis tarde de & meses despuds de la fecha de aplicacién de toda
medida conforme a dicho acuerdo, de retirar, cuando expire un
plazc de 30 dias a contar de la fecha en que las PARTES

CONTRATANTES hayan recibido una notificacién escrita a este



respecto, concesiones substancialmente equivalentes que hayan
sido negociadas originalmente con la parte contratante demandante.

4. Las PARTES CONTRATANTES podran, en cualquier momento, en
cvircunstancias especiales, autorizar a una parte contratante para
que entable negociaciones con objeto de modificar o retirar una
concesién incluida en la lista correspondiente anexa al presente
Acuerdo, seguin el procedimiento y condiciones siguientes:

a) Estas negociaciones, asi como todas las consultas con
ellas relacionadas, serin efectuadas de conformidad con las
disposiciones de los padrrafos 1 y 2.

b> Si, en el curso de las negociaciones, las partes
contratantes principalmente interesadas llegan a un acuerdo, seran
aplicables las disposiciones del apartado b) del parrafo 3.

c) Si no se llega a un acuerdo entre las partes contratantes

principal te inte d en un plazo de 60 dias, a contrar de la

fecha en que hayan sido autorizadas las negociaciones, o en otro
'plazo mas amplio fijado por las PARTES CONTRATANTES, la parte
contratante demandante podra someter la cuestién a las PARTES
CONTRATANTES.

d> Si se les somete dicha cuestién,llas PARTES CONTRATANTES
deber#an examinarla rdpidamente y comunicar su opinidn a las partes
contratantes principalmente interesadas, con objeto de llegar a
un arreglo. Si éste se logra, seran aplicables las disposiciones
del apartado b) del parrafo 3 como =i las partes contratantes
principalmente interesadas hubjeran llegado a un acuerdo. Si no se

consigue llegar a un arreglo entre las partes contratantes
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principalmente interesadas, la parte contratante demandante  tendra
la facultad de modificar o retirar la concesidn, salvo si | las
PARTES CONTRATANTES determinan que dicha parte contratante ne ha
hecho todo cuanto le era razonablemente posible hacer  para
ofrecer una compensacion suficiente. Si adopta esa medida. toda
parte contratante con la cual se haya negociado originalmente la
concesién, toda parte contratante cuyo interés como abastLecedor
principal haya sido reconeocido de conformidad con el apartado a2
del parrafo 4 y toda parte contratante cuyo interés substancial
haya sido reconocido de conformidad con el apartado a) del parrafo
4, tendrd la facultad, no mis tarde de 6 meses depuds de la fecha
de aplicacion de esa medida, de modificar o retirar, cuando expire
un plazo de 30 dias a contar de la fecha en que las PARTES
CONTRATANTES hayan recibido wuna notificacién escrita a este
respecto, concesiones substancialmente equivalentes que hayan  sido
negociadas originalmente con la parte contratante demandante.

S. Antes del 1o de enero de 1958 y de la expiracién de cualquier
otro perfiodo de aquellos a que se refiere el parrafo 1, toda parte
contratante podra, mediante notificacisén a las PARTES
CONTRATANTES, reservarse el derecho, durante el curso del proximoe
periodo, de modificar la lista correspondiente. a condicién de
que se ajuste a los procedimientos definidos en los parratos 1 a
3. Si una parte contratante hace uso de esta facultad, toda otra
parte contratante podra modificar o retirar durante e mismo
periodo, cualquier concesién negociada originalmente con dicha

parte cont.ratante, siempre que se ajuste a los mismos
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procedimientos.
ARTICULO XXVIII BIS
NEGOCIACIONES ARANCELARIAS

1. Las partes contratantes reconocen que los derechos de aduana
constituyen con frecuencia serios obstdculos para el comercio; pour
esta razdén, las negociaciones tendientes, a base de reciprocidad y
de ventajas mutuas, a reducir substancialmente el nivel general
de los derechos de aduana y de las demds cargas percibidas sobre
la importacién y la exportacién, y en particular a la reduccidon de
los derechos elevados que obstaculizan las importaciones de
mercancias incluso en cantidades minimas, revisten, cuando se
efectuan teniendo debidamente en cuenta los objetivos del presente
Acuerdo y las distintas necesidades de cada parte contratante, una
gran importancia para la expansién del comercio internacional. Por
consiguiente, las PARTES CONTRATANTES pueden organizar
periddicamente tales negociaciones.

2. a) Las negociaciones efectuadas de conformidad con el
presente articulo pueden referirse a productos elegidos uno a uno
o fundarse en los procedimientos multilaterales aceptltados por las
partes contratantes interesadas. Dichas negociaciones pueden tener
por objeto la reduccidn de los derechos..su consolidacién al nivel
existente en el momento de la negociacién o el compromiso de no
elevar por encima de niveles determinados un derecho dado o los
derechos medios que gravan a categorias especificadas de
productus. La consolidacién de derechos de aduana poco elevados o

de un reégimen de exencion de deruchos sera reconocida, en
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principio, como una concesién de valor equivalente a  una reduccidén
de derechos elevados.

b> Las partes contratantes reconocen que, en general, el
exito de negociaciones multilaterales dependeria de la
participacion de cada parte contratante cuyos intercambios con
otras partes contratantes representen una proporcién substancial
de su comercio exterior.

3. Las negociaciones =eran efectuadas sobre una base que permita
tener suficientemente en cuenta:

a) las necesidades de cada parte contratante y de cada rama
de la produccidn;

b)> la necesidad de los paises como desarrollados de recurrir
con mas flexibilidad a la proteccién arancelaria para facilitar
su desarrollo econdmico, y las necesidades especiales de estos
paises de mantener derechos con fines fiscales.

c) cualesquiera otras circunstancias que pueda ser necesario
tomar en conmsideracién, incluidas las necesidades de las partes
contratantes interesadas en materia fiscal y de desarrollo, asi
como sus necesidades estratégicas, etc.

ARTICULO XXIX

RELACION DEL PRESENTE ACUERDO CON LA CARTA DE LA HABANA
1. Las partes contratantes se comprometen a observar, en toda la
medida que sea compatible con los poderes ejecutivos de que
disponen, los principlos generales enunciados en los capitulos I a
VIl inclusive y en el capitulo IX de la Carta de La Habana, hasta

que acepten ésta con arreglo a sus reglas constitucionales.
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2. Se suspenderad la aplicacién de la Parte Il del presente Acuerdo .
en la fecha en que entre en vigor la Carta de La Habana,

3. Si el dia 30 de septiembre de 1949 la Carta de La Habana no
hubiera entrade aun en vigor, las partes contratantes se reuniran
antes del 31 de diciembre del mismo afio para decidir si se debe
modificar, completar o mantener el presente Acuerdo.

4. Si, en cualquier momento, la Carta de La Habana dejara de estar
en vigor, las PARTES CONTRATANTES se reunirian lo antes posible

para decidir si se debe completar, modificar o mantener el
pPresente Acuerdo. Hasta el dia en que adopten una decisidén a este
respecto, la Parte II del presente Acuerdo estara de nuevo en
vigor, sobreentendiéndose que las disposiciones de dicha parte,

salvo las del articulo XXiII, se sustituiran, por el texto que
figure en ese momento en Jla Carta de La Habana, y en la
inteligencia de que ninguna parte contratante estard obligada por
las disposiciones que no le obliguen en el momento en que la Carta
de La Habana deje de estar en vigor.

5. En caso de que una parte contratante no haya aceptado la Carta
de La Habana en Jla fecha en que entre en vigor, las PARTES
CONTRATANTES conferenciaran para decidir si, y en qué forma, debe
completarse o ,modificarse el presente Acuerdo en la medida en que
afecte a las relaciones entre la parte contratante que no haya

aceptado la Carta y las demas partes contratantes. Hasta el dia en
que se adopte una decisidn al respecto, seguiran aplicdndose las
disposiciones de la Parte II del presente Acuerdo entre dicha

parte contratante y las demas partes contratantes, no obstante
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las disposiciones del parrafo 2 del presente articulo.
6. Las partes contratantes miembros de la Organizacién
Internacional de Comercio no invocaran las disposiciones del
presente Acuerdo para impedir la efectividad de cualquier
disposicién de la Carta de La Habana. La aplicacién del principio
a que se refiere este parrafo a una parte contratante que no sea
miembro de la Organizacién Internacional de Comercio sera objeto
de un acuerdo de conformidad con las clisposiciones del parrafo S
de este articulo.

ARTICULO XXX

ENMIENDAS
1. Salvo en los casos en que se prevén otras disposiciones para
efectuar modificaciones en el presente Acuerdo, las enmiendas a
las disposiciones de la Parte [ del mismo, a las del articulo XXIX
©o a las del presente articulo entrarian en vigor tan pronto como
hayan sido aceptadas por todas las partes contratantes, y las
enmiendas a las demis disposiciones del presente Acuerdo entraran
en vigor, en Jo que se refiere a las partes contratantes que las
acepten, tan pronto como hayan sido aceptadas por los dos tercios
de las partes contratantes, y después, respecto a cualquier otra
parte contratante, tan pronto como las haya aceptado.
2. Toda parte contratante que acepte una enmienda al presente
Acuerdo depositard en poder del Secretaric General de las Naciones
Unidas un instrumento de aceptacién en un plazo que sera fijado
por las PARTES CONTRATANTES. Estas podran decidir que una enmienda

que haya entrado en vigor de conformidad con el presente articulo
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tiene tal caradacler que toda parte contratante que no .la haya
aceptado en el plazo due ellas fijen podra retirarse deil presente
Acuerdo o podrd, con su consentimiento. continuar siendo parte en
€l
ARTICULO XXXI
RETIRO
Sin  perjuicio de las disposiciones del parrafo 12 del
articulo XVIII, del articulo XXIII o del parrafo 2 del articulo
XXX, toda parte contratante podra retirarse del presente Acuerdo o
efectuar el retiro de uno o de varios territorios aduaneros
distintos que estén representados por ella internacionalmente v que
gocen en ese momento de una autonomia completa en la direccién de
sus relaciones comerciales exteriores y en las demas cuestiones
tratadas en el presente Acuerdo. El retiro serid efectivo a la
expiracién de un plazo de 6 meses a contar de la fecha en que el
Secretario General de las Naciones Unidas reciba una. notificacidén
escrita de dicho retiro.
ARTICULO XXXII
PARTES CONTRATANTES
1. Seran considerados como partes contratantes del presente
Acuerdo los gobiernos que apliquen sus disposiciones de
conformidad con el articulo XXVI o con el articulo XXXIII o en
virtud del Protocolo de aplicacién provisional.
2. Las partes contratantes que havan aceptadoe el presente Acuerdo
de conformidad con el parrafo 4 del articulo XXVI podrin. en todo

momento, después de Ja entrada en vigor del presente Acuerdo de
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conformidad .con el parrafo 6 de dicho articulo, decidir que una
parte contratante que no haya aceptado el presente Acuerdo ceon
arreglo a este procedimiento cesara de ser parte contratante.
ARTICULO XXXTI1
ACCESION
Todo goubierno que no sea parte en €l presente Acuerdo o todo
gobierno que obre en nombre de un territorio aduanero distinto que
disfrute de completa asutonomia en la direccidn de sus relaciones
comerciales exteriores y en las demas cuestiones tratadas en el
presente Acuerdo, podra acceder a €! en su propio nombre o en el
de dicho territorio, en las condiciones que [fijen dicho gobierno
y las PARTES CONTRATANTES. Las decisiones a que se refiere este
parrafo las adoptaran las PARTES CONTRATANTES por mayoria de los
dos tercios.
ARTICULO XXXIV
ANENOS
Los anexos del presente Acuerdo forman parte integrante del
mismo.
ARTICULO XXXV
NO APLICACION DEL ACUERDO ENTRE PARTES CONTRATANTES
1. E]l presente Acuerdo. o su articulo II. no se aplicari entre dos
partes contratantes:
ad =i ambas partes contratantes no han entablado
negociaciones arancelarias entre ellas: y
b) si una de las dos partes contratantes no consiente dicha

aplicacién en el momento en que una de ellas legue a ser parte
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contratante. .
2. A peticién de una parte contratante, las PARTES CONTRATANTES
podran examinar la aplicacién del presente articulo  en. casos
particulares y formular recomendaciones apropiadas.
PARTE 1V
COMERCIO Y DESARROLLO
ARTICULO XOOIVI

PRINCIPIOS Y OBJETIVOS

1. Las partes contratantes,
ad> con=scientes de que los objetivos fundamentales del

presente Acuerdo comprenden la elevacidn de los niveles de vida y
el desarrollo progresivo de las economias de todas las partes
contratantes, y considerando que la realizacidn de estos objetivos

es pecial te ur te para las partes contratantes poco

b)> considerando que los ingresos de exportacién de las partes
contratantes poco desarroliadas pueden desempefar un papel vital
en su desarrollo econémico y que el alcance de esta contribucidn
~depende tanto de Jos precios que dichas partes contratantes pagan
por losx productos esenciales que importan como el volumen de sus
exportaciones y de los precios que perciben por los productos que
exportan;

c) comprobando que existe wuna gran diferencia entre los
niveles de vida de los paises poco desarrollados y los de los
demds paises;

d> reconociendo que es indispensable una accién individual y
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colectiva para promover el desarrollo de las economias .de las
partes contratantes poco desarrclladas y para lograr la elevacidn
rdpida de los niveles de vida de estos paises;

e) reconociendo que el comercio internacional, considerando
como instrumento de progreso econdmico y social. debe regirse por
reglas y procedimientos que sean compatibles con los objetivoes
enunciados en el presente articulo;

) notando que ias PARTES CONTRATANTES pueden facultar a las
partes contratantes poco desarrolladas para que apliguen medidas
especiales con objeto de fomentar su comercio y su desarrollo;
conviene en lo siguiente;

2. Es necesario asegurar un aumento rapido y sostenido de los
ingresos de exportacién de las partes contratantes poco
desarrolladas.

3. Es necesario realizar esfuerzos positivos para que las partes
contratantes poco desarrolladas obtengan una parte del incremento
del comercio internacional que correspunda a las necesidades de su
desarrollo econdmico.

4. Dado que numerosas partes contratantes  poce desarrolladas
siguen dependiendo de la exportacién de una gama limitada de
productos primarios. es necesario asegurar para estos productos,
en a mayor medida posible, condiciones mas favorables y
aceptables de accese a los mercados mundiales y, si procede,
elaborar medidas destinadas a estabilizar y a mejorar la situacidn
de  los mercados mundiales de esos productos, incluyendo., en

particular, medidas destinadas a estabilizar los precios a’

103



niveles equitativos y renumerados, que permitan la expansion del
comercio y de la demanda mundiales, asi como un crecimiento

dindmico y constante de los ingresos reales de exportacidén de
dichos paises a fin de procurarles recursos crecientes para su
desarrollo econdémico.

S. La expansién rdpida de las econoﬁas de las partes contratantes
poco desarrolladas se facilitara mediante la diversificacién de la
estructura de dichas economias Y evlt.é'ndoles que dependan
excesivamente de la exportacién de productos primarios. Por
consiguiente, es necesario asegurar en la medida mdas ampla
posible, y en condiciones favorables, un mejor acceso a los
mercados para los productos transformados v los articulos
manufacturados cuya exportacién ofrece o puede ofrecer un interés
especial para las partes contratantes poco dezarroliadas,

6. Debido a 1a tnsuficiencia crdnica de los ingresos de
exportacidn y otros ingresos en divisas de las partes contratantes
poco desarrolladas, existen relaciones importantes entre el
comercio y la ayuda financiera para el desarrollo. Por lo tanto,
es necesario que las PARTES CONTRATANTES y las instituciones
internacionales de préstamo colaboren estrecha y permanentemente a
fin de que puedan contribuir con la maxima eficacia a aliviar las
cargas gque asumen dichas partes contratantes poco desarrolladas
en el interés de su desarrollo econémico.

7. Es necesaria una colaboracién apropiada entre las PARTES
CONTRATANTES, otras organizaciones intergubernamentales y los

oérganos e Instituciones de las Naciones Unidas, cuyas actividades
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estdn relacionadas con el desarrollo comercial y econémico de los

pai poco des. llados.

8. Las partes contratantes desarrolladas no esperan reciprocidad
por los compromisos contraidos por ellas en negociaciones
comerciales de reducir o suprimir los derechos de aduana y otros
obstaculos al comercio de las partes contratantes poco
desarrolladas.
9. La adopcién de medidas para dar efectividad a estos principios
y objetivos serd objeto de un esfuerzo consciente y tenaz de las
partes contratantes, tanto individual como colectivamente.
ARTICULO XXXVII
COMPROMISOS

1. Las partes contratantes desarrolladas deberan, en toda la
medida de los posible -es decir, excepto en el caso de que lo
impidan razones imperiosas que, eventualmente, podran incluir
razones de cardcter Juridico-, cumplir las disposiciones
siguientes:

ad conceder una gran prioridad a la reduccién y supresiéon de
los obstaculos que se oponen al comercio de los productos cuya
exportacién ofrece o puede ofrecer un interés especial para las
partes contratantes poco desarrolladas, incluidos los derechos de
aduana y otras restricciones que entrafien una diferenciacicn
irrazonable entre esos productos en su forma primaria y después de
transformados;

b> abstenerse de establecer o de aumentar derechos de aduana

u obstdculos no arancelarios a la importacién respecto a productos
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cuya exportacién ofrece o puede ofrecer un interés especial para
las partes contratantes poco desarrolladas;
c) —abstenerse de establecer nuevas medidas fiscales,

-conceder, en toda modificacién de la politica fiscal,
una gran prioridad a la reduccién y a la supresion de las medidas
fiscales vigentes, que tengan por resultado frenar sensiblemente
el desarrollo del consumo de productos primarios, en bruto o
despuds de transformados, que se producen, en su totalidad o en su
mayor parte, en los territorios de las partes contratantes poco
desarroiladas, cuando dichas medidas se apliquen especificamente a
esos productos.

2. ad> Cuando se considere que no se cumple cualquiera de las
disposiciones de los incisos a), b)> o ¢> del parrafo 1, la
cuestidon serd sefialada a la atencién de las PARTES CONTRATANTES,
ya sea por la parte contratante que no cumpla las disposiciones
pertinentes, ya sea por cualquier otra parte contratante
interesada.

b> -A solicitud de cualquier parte contratante interesada vy
sin  perjuicio de las consultas bilaterales que, eventualmente,
puedan emprenderse, las PARTES CONTRATANTES realizaran consultas
sobre la cuestién indicada con la parte contratante concernida y
con todas las partes contratantes interesadas, con objeto de
Uegar a soluciones satisfactorias para todas las partes
contratantes concernidas, a fin de reaiizar los objetivos
enunciados en el articulo XXXVI. En estas consultas se examinaran

las razones invocadas en los casos en que no se hayan cumplido las
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disposicioners de los incisos a), b) o ¢) del parrafo 1.

-Como la aplicacién de las disposiciones de los incisos
ad), b> o > del parrafo 1 por partes contratantes individualmente
puede efectuarse mas faAcilmente en ciertos casos si se leva a
cabo en una accién colectiva con otras partes contratantes
desarrolladas, las consultas podran, en los casos apropiados,
tender a ese fin.

~«En los casos apropiados, las consultas de las PARTES
CONTRATANTES podrin también tender a la realizacién de un acuerdo
sobre una accién colectiva que permita lograr los objetivos del
presente Acuerdo, segun estid previsto en el parrafo 1 del articulo
XXV.

3. Las partes contratantes desarrolladas deberan:

a) hacer cuanto esté a su alcance para mantener los margenes
comerciales a niveles equitativos en los casos en que el gobierno
determine, directa o indirect.amente, el precio de venta de
productos que se producen, en su totalidad © en su mayor parte,

en los territorios de partes contratant poco rolladas;

b> considerar activamente la adopcién de otras medidas cuya
finalidad sea ampliar las posibilidades de iIncremente de las
importaciones procedentes de partes cont.ratantes poco
desarrolladas, y colaborar con este fin en una accién
internacional apropiada;

) tener espectabmente en cuenta los intereses comerciales de
las partes contratantes poco desarrolladas cuando consideren la

aplicacién de otras medidas autorizadas por el presente Acuerdo
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para resolver  problemas particulares, y explorar todas las
posibilidades de remedios constructivos antes de aplicar dichas
medidas, on los casos en que éstas perjudiquen los intereses
t'undamentales de aquellas partces contratantes.

4. Cada parte contratante poco desarrollada conviene en tomar
medidas apropiadas para la aplicacién de las disposiciones de la
Parte v en beneficio del comercio de las demas partes
contratantes poco desarrolladas, siempre que dichas medidas sean
compatibles con las necesidades actuales y futuras de su
desarrollo, de sus finanzas y de su comercio, teniendo en cuenta
tanto la evolucién anterior del intercambio como los intereses
comerciales del con junto de las partes contratantes poco
desarrolladas.

5. En el cumplimiento de los compromisos enunciados en los

parrafos 1 a 4, cada parte contratante ofrecera a cualquier o
cualesquiera otras partes contratantes interesadas la oportunidad

Tdpida y completa de celebrar consultas segun los procedimientos

no 1 del p te Acuerdo respecto a cualquier cuestién o
dificultad que pueda plantearse.

ARTICULO XXXVIII

ACCION COLECTIVA‘
1. Las partes contratantes, actuando colectivamente, colaborarin
dentro del marco del presente Acuerdo y fuera de €1, seguin seu
apropiado, para promover Ia realizacion de los ob jetivos
enunciados en el articulo XXXVI.

2. Especialmente, las PARTES CONTRATANTES deberan:
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a) en los casos apropiados, obrar, incluso por medio de
arreglos internacionales, a fin de asegurar condiciones mejores y
aceptables de acceso a los mercados mundiales para los productos
primarios que ofrecen un interés particular para las partes
contratantes poco desarrolladas, y con objeto de elaborar medidas
destinadas a estabilizar y a mejorar la situacién de los mercados
mundiales de esos productos, incluyendo medidas destinadas a
establlizar los precios a niveles equﬂ.abiv;:rs y remuneradores
para las exportaciones de tales productos;

b> procurar conseguir en materia de politica comercial y de
desarrollo una colaboracién apropiada con las Naciones Unidas y
sug drganos e instituciones, incluso con las instituciones que se
creen eventualmente sobre la base de las Recomendaciones de la
Conferencia de las Naciones Unidas sobre Comercio y Desarrollo;

> colaborar en el andlisizs de los planes y politicas de
desarrolio de las partes contratantes poco desarroliadas

consid d. individual e y en el examen de las relaciones

entre el comercio y la ayuda, a fin de elaborar medidas concretas
que favorezcan el desarrollo del potencial de exportacién vy

faciliten el accese a los mercad de portacién para los

productos de las industrias desarrolladas de ese modo, y, a este
respecto, procurar conseguir una colaboracién apropiada con los

goblernos y las organizaciones inter ional pecial t con

las organizaciones competentes en materia de ayuda financiera
para el desarrollo enondmico, para emprender estudios sistemiticos

de las relaciones entre el comercio y la ayuda en el caso de las
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partes contratantes poco desarrolladas, consideradas
individualmente, a fin de determinar en forma clara el potencial
de exportacidn, las perspectivas de los mercadus y cualquier otra
accion que pueda ser necesaria;

d> vigilar en foma permanente la  evolucidn del comercio
mundial, especialmente desde el punto de vista de la tasa
de expansién del comercio de las partes contratantes poco
desarrolladas, v formular a las partes contratantes las
recomendaciones que parezcan apropladas teniendo en cuanta las
circunst.anclas;

e) colaborar en la busqueda de métodes factibles para la

expansién del comercio a los efectos del desarrollo scondmico,

por medio de una armonizacion y un ajuste, en el plano
internacional. de lag politicas y reglamentaciones nacionales,
mediante la aplicacién de ) normas tecnicas v comerciales
referentes a la produccisén, los transportes y ia

comercializacidén, y por medio de la promoecién de las exportaciones
a través del establecimiento de dispositivos que permitan aumentar
la difusién de la informacién comercial y desarrollar el estudio
de los mercados;

£ adopt.ar las disposiciones ‘insbn.ucionales que sean
necesarias para promover ia consecucidén de los objetivos
enunciados en el articulo XXXVI y para dar efectividad a las
disposiciones de la presente Parte.

3. PRINCIPIOS FUNDAMENTALES.

PRIMER PRINCIPIO.
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-Un Comercio sin diseriminacion: La; cliusula de la nacién mas
favorecida.

Todas las partes contratantes del GATT estan obligadas por la
cldusula de la nacién mas favorecida, En efecto, el parrafo 1 del
Articulo 1 de la Parte | establece que *‘ .. cualquier ventaja,
favor, privilegio o inmunidad concedido por una parte contratante
a un producto originario de otro pais o destinado a €1, sera

concedido inmediata e incondiclonalmente a todo producto similar

originario de los territorios de todas las demas partes
contratantes o a ellos destinados..”. Esta cldusula evita la
discriminacidén  comercial a4 terceros  paises, porque los iguala

aut.omaticamente en las ventajas correspondientes.

En efecto, ningtin  pals puede conceder a otro ventajas
ospeciales; ningiun pais puede hacer discriminaciones a otro. Todos
los paises se benefician de ia reduccidn de obstaculos al
comercio.

La clausula de la nacién mas favorecida. hasta antes del
GATT, se utilizé, y todavia se sigue haciendo, como jinstrumento de
promocién en los acuerdos bilaterales de comercio entre los
diferentes paises; correspondio a la etapa en gue el comercio
mundial se¢ efectuaba, primordialmente, a base de la bilateralidad.
Con la aparicién del GATT la clausula se introdujo dentro de un
mecanismo multilateral con trendencia universal,

—Excepciones al principio de un Comercio sin discriminacion.
Existen varias excepciones al principio mencionado. De las

mas importantes son las relativas a las uniones aduaneras v Zonas
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de libre comercio; la parte IV del GATT y la lamada :Clausula de
Habilitacién que surgid en la Ronda de Tokio.

A. Uniones aduaneras y Zzonas de libre comercio.

Tanto la unién aduanera como la zona de libre comercio
constituyen diferentes etapas en el proceso de integracién
econémica. En el primer caso los Estados miembros cuentan con una
arancel unificado frente al exterior; en el segundo, cada Estado
miembro mantiene una politica comercial y un arancel propios,
individuales, frente al exterior. En cualquiera de los dos casos,
es requisito que tanto los aranceles como las disposiciones que
afecten al comercio de los Estados miembros del grupo con los
Estados ajenos a €I, no sSean mas restrictivos que Jos aplicados
antes de la creacién del grupo.

E! articulo X2V del GATT acepta que los miembros que sean
partes de una unién aduanera o de una zona de libre comercio, no
hagan extensivas las concesiones que se otorgan entre ellos a los
otros miembros del GATT que no son parte del grupo de
integracién. Lo que constituye, pues, una excepcién a la cldusula
de la nacién mds favorecida.

B. La Parte IV del Acuerdo General.

Esta parte 1V, intitulada Comercio y Desarrollo, esta formada
por el articulo XXXV, Principios y objetivos; XXXVII,
Compromisos; y XXXVIII, Accién Colectiva.

En el inciso B del precepto XXXVI se dice que “Las partes
contratantes desarrolladas no esperan reciprocidad por los

compromisos contraidos por ellas en negociaciones comerclales de
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reducir los derechos de aduana y otros obstadculos al comercio de
las partes contratantes poco desarrolladas’’.

ad) La “Clausula de Habilitacion®®

En el trigdsimo quinte periodo de sesiones, celebrado @ en
noviembre de 1979, las PARTES CONTRATANTES del GATT adoptaron. por
consenso, cuatro acuerdos sustantivos resultantes de las
negociaciones de la Ronda de Tokio. Estos acuerdos establecieron
el marco juridico del comercio internacional.

Uno de estos acuerdos intitulado “Tratado di[‘renc.ia‘do y mas
favorable reciprocidad y mayor participacion de los paises en
desarrollo’, del 28 de noviembre de 1972. es lo que sSe conoce
como ‘‘Cliusula de Hablut.acxén"

Esta ‘Clausula de Habilitacidon’ reforzé 1la parte IV del
GATT y confirmé, juridicamente. el tratamiento diferencial para
paises en de=arrollo. Asi establece: ““No obstante las
disposicfiones del articulec primero del Acuerdo General, las partes
contratantes podrian conceder un trato diferencial y mas favorable
a los paises en desarrollo, sin conceder dicho trato a las otras
partes contratantes”.

SEGUNDO PRINCIPIO.
~El arancel aduanero, unica proteccién a la industria nacional.

El segundo principio fundamental del GATT, es el que la
proteccion a las industrias nacionales de un pais debe efectuarse,
exclusivamente, a través del arancel aduanero v no mediante otras
medidas comerciales. Con esto se quiere lograr que los paises y

el GATT conozcan claramente el grado de proteccion que los Estados
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otorgan a sus industriales.

-~Excepciones al principio de la 7 € xchiéivamentg

arancelaria.

Existen cuando menos 6 excep‘éiones bi-,lhcipio: anterior,

son las siguientes:

A. Las salvaguardias. :

El articulo XIX del Acuerdo Ge‘r;erax, intitulado ‘Medidas de
urgencia wobre la importacion de productos en casos
particulares’’, es la principal cldusula de salvaguardia; permite
que cuando un miembro del GATT importa un producto en cantidades
mayores y en condiciones tales Jgue cause © amenace causar un
per jucio grave a los productores nacionales de productos
similares o directamente competidores. o bien si ese miembro ha
otorgado una concesion relativa a una preferencia y el producte al
cual se aplica es importado, en forma tal que cause © amenace
causar un perjucicio grave a los productores de productos
similares o directamente competidores, la parte contratante tiene
el derecho de. en el primer supuesto, suspender t.otal o
parcialmente la obligacion contraida respecto a dicho producto o
retirar o modificar 1a concesion. o puede, en la  segunda
hipdétesis, presentar una peticion a 1a parte contratante
importadora. la cual podra suspender entonces total o parciaslmente
la abligacion contraida o retirar o modificar la concesion
relativa a dicho producto.

D. Las excepciones propiamente dichas.

El Acuerdo Genwral prohibe en forma general las restricciones
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cuantitativas al comercio. Estas, sin embargo, son numerosas y Sse
aplican particularmente al comercio de productos agricolas,

textiles, acero y otros articulos que son sensibles a las
economias de los Estados miembros del GATT.

No obstante, la principal excepcion a la norma general que
prohibe las restricciones cluantitativas, es cuando una parte
copntratante del Acuerdo General establece éstas para proteger ‘el
equilibric de su balanza de pagos. Esta excepAcién estad considerada
tanto en el articulo XII para un pais desarrollado como en el
articulo XVIII para los paises en desarrollo; este iltimo precepto
también considera la posibilidad, para las partes en desarrollo,
de establecer medidas restrictivas por razones de desarrollo
econdmico.

C. Las “exenciones’’.

El articulo XXV del; GATT denominado ‘“Accién colectiva de
las partes contratantes’’, en su parrafo 5, establece gque en
circunstanclas excepcionales -~distintas de las previstas en otros
articulos del Acuerdo General- las PARTES CONTRRATANTES “podran
eximir a una parte contratante de algunas de las obligaciones
impuestas por el presente Acuerdo..’””. La condicién para esta
exencién de una obligacidn es que sera por una decisién de *“una
maynria compuesta de los dos tercios de los votos enmitidos y de
que esta mayoria represente mis de la mitad de las partes
contratantes...””.

b. Acuerdo Multifibras CA.M.F.)

Los Estados Unidos plantearon la problemiatica anterior ante
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el foro del GATT; éste constituyd un Grupo de Trabajo para que
estudiara el grave problema y propusiera solucivnes. El Grupo
recomendé la celebracién de un nuevo convenio internacional.
donde debian incluirse los textiles de algoddn, las fibras
sintéticas y artificiales y la lana; el nueve convenio debia
me jorar el acuerdo a Largo Plazo y debia contar con un mecanismo
eficiente de vigilancia internacional.

El Grupo de trabajo formé un Grupe negociador; este Grupo
concluyéd el 20 de diociembre de 1973, por consenso, €l Acuerdo
relative al comercio internacional de los textiles, que se conoce
como AMF ; entré en vigor el 1o. de enero de 1974, por un periodo
de 4 afios y se ha prorrogado por 3 ocasicnes.

El AMF consta de un Predmbulo, 17 articulos y 2 anexos; el
anexo A integrado por 3 incisos y el anexo B por 6. Este Acuerdo
se ha mantenido con esta estructura desde su puesta en vigor;
las prérrogas sucesivas sdélo han establecido recomendaciones en
su aplicacién, pero no han afectado en nada sus disposiciones.

El namero total de paises participantes en el AMF fue de 42.
Méxdco fue desde el principio miembro del Acuerdo.

El Acuerdo Multifibras establece, dijo la Secretaria del
GATT, dos conjuntos de derechos y obligaciones equilibrados. En
primexs  lugar, =i bien los participantes pueden utlilizar sus
mecanismos de salvaguardia en determinadas circunstancias
definidas, se les exige también que adopten politicas apropiadas
para fomentar el reajuste estructural. En segundo lugar, el

derecho del pais importador a imponer resbricciones se  equilibra
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con ' su . obligacién - de. respetar las disposiciones del anexo B
‘relidcionadas con los hiveles bdasicos. los coeficlentes anuales  de
crecimiento y la flexibilidad de lus contingentes.

E. El Sector Agropecuario,

Existe el principio general de que los acuerdos sobre
concesiones arancelarias y no arancelarias, asi como los Cdédigos
de Conducta y los acuerdos multilaterales que surgieron en la
Ronda de¢ Tokio, se aplican por idgual tanto a los productos
industriales como a los agropecuarios. En la Ronda de Tokio. la
excepcién ‘a  este principio se configurd para los productos
agropecuarios; en efecto, los palses participantes suscribieron
‘sendos  acuerdos multilaterales relacionados con la carne de
bovino y los productos lidcteos. que entraron en vigor a partir
de! 1o. de enero de 1980.

F. Reservas de un pais al adherirse el GATT.

La Convencion de Viena sobre el Derecho de les Tratados del
"23 de mayo de 1969, de la cual México ¢s parte. es el instrumento
Juridico que regula todos los aspectos del derecho convencional.

El incise d> del parrafo 1 del articulo 2 entiende por
‘“reserva’ “una declaracion unilateral, cualquiera que sea su
enunciado o dencontinacion, hecha por un Estado al rirnuar.

ratificar. aceptar o aprobar un tratado. o al adherirse a €1,

con objeto de excluir o modificar los efectos  juridicos de
ciertas disposiciones del tratado en su aplicacidn a ese
Estado’’,

La Comisidn de Derecho Internacional. al comentar el Proyecto
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de Articulos sobre el Derecho de los Tratados, dijo. sobre la
definicion de la reserva consignada en el precepto indicado, que
“La  definicién de las reservas se hace hecesaria porque los
Estados, al firmar, ratificar. aceptar, aprobar un tratados o
adherirse a €], suelen ftormular declaraciones; acerca de como
entienden algunos asuntos o sobre su interpretacion de
determinadas disposiciones. Tal declaracién puede ser una mera
aclaracién de la actitud del estado o puede ser equivalente a
una reserva, Segun modifique o no la aplicacién de las cliausulas
del tratado ya aprobado, o la excluya’’.

La reserva es, pues, una reglamentacidén derogatoria de la
reglamentacién general, que siempre debera formularse por
escrito; es manifestacién de la voluntad soberana del Estado darle
cierto alcance o clerta interpretacidn a alguna dJdisposicién del
tratado por medio del cual se obliga; es la forma de salvaguardar
la aplicacién de una disposicién legal interna, de una posicién de
politica exterior o de proteger 2 una Industria prioritaria para
el pais.

La adnica UMmitacién para que un Estadu pueda formular una
reserva, establece el articule 19 de la Convencion de Viena sobre
el Derecho de los Tratados, es ad) que la reserva esté prohibida

por el tratado; b) que el tratado disponga que unicamente pueden

h T determi d reservas, entre las cuales no figure la
reserva de que se trate, o ¢) que, en los casos no previstos en
los aparatos ad y b), la reserva sea incompatible con el objeto y

el fin del tratado.
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Las reservas pueden estar o no expresamente autorizadas en el
tratado; cuando estan no es necesaria la aceptacién ulterior de
lus demas Estados contratantes; cuando la reserva no esta
prevista en el convenio, es necesaria la aceptacién de la. misma
por todos los Estados contratante:s.

4. PROPOSITOS Y OBJETIVOS.

Los 23 Estados signatarios del GATT establecieron -y siguen
vigentes- en su Preambulo. los siguientes propésitos:

A. Que sus relaciones comerciales v econdmicas deben tender al
logro de niveles de vida mias allos.

B. A la consecucién del pleno empleo y de un nivel elevado, cada
‘vez mayor, del ingreso real y de la demanda efectiva.

C. A la utilizacion completa de los recursos mundiales, y

D. Al acrecentamiento de la produccién y de los intercambios de
productos.

Estos propésitos los realizan los Estuados miembros mediante
1a celebracién de acuerdos <~tratados internacionales- que deben
estar basados en la reciprocidad y las mutuas ventajas. 1a
reduccidn sustancial de los aranceles aduyaneros y de las demas
barreras comerciales, asi como en la eliminacién del tratado
discriminatorio en materia de comercio internacional.

Dos grandes objetivos tiene el GATT:

A. Centro de conciliacion y seclucion de diferencias.

Uno de los aspoctos mads relevantes del GATT es el de servir

como centro  de conciliacion v solucion de diferencias. La

regiamentacisén para el cumplimiento de este objetivo la
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encontramos bdsicamente en los articulos )OCII: ¥y XXIII del'acuerdo
General, en el Procedimiento previsto en ’al Articule XXIII para
la solucion de diferencias entre los paises desarrollados y los
paises en desarrollo, adoptado por las PARTES CONTRATANTES el 5§ de
abril de 1966; en el Entendimiento relativo a las notificaciones,
las consultas, la solucién de diferencias y la vigilancia del 28
de noviembre de 1979 que integra el cuarto de Ilos acuerdqs
relativos al marco juridico en que se desarrolla el comercio
internacional y en la Declaracién Ministerial adoptada el 29 de
noviembre de 1982.

En la Declaracién Ministerial de 1982, las PARTES
GONTRATANTES decidieron: “Cuidar de que el GATT siga
constituyendo un foro permanente de negociacién y consulta en el
que pueda asegurarse un equilibrio adecuado de derechos y
obligaciones para todas las partes contratantes y en el que las
normas y procedimientos del sistema se apliquen con eficacia vy
equidad, sobre la base de interpretaciones concertadas, para el
desarrollo econdmico y el beneficio de todos’.

B. Foro de discusidn y de negociacidn en materia de comercio.

El Predambulo del GATT establece, como otro de los grandes
obv jetivos del Acuerdo General, la reduccién sustancial de los
aranceles aduaneros y de las demds barreras comerciales. Con base
en ezta disposicion, el GATT proporciona un marco dentro del cual
los paises pueden entablar negociaciones o ‘rondas’’ llamadas
Negociaciones Comerciales Multilaterales <NCM) para la reduccidn

de aranceles y otras barreras no comerciales.



El GATT ha celebLrado 7 rondas, y se esta celebrando la octava
iniciada en Punta dec¢l Este, Uruguay. Las Negociaciones Comerciales
Multilatrerales han sido: 1. Ginebra, Suiza en 1947; 2. Annecy,
Francia en 194%91; 3. Torquay, Reino Unido, en 1951; 4. Ginebra,
Suiza, en 1956; 5. Ginebra, Suiza, en 1960-1961 (Ronda Dillon); 6.
Ginebra, Suiza, en 1964-1967 (Ronda Kennedy); 7. Tokio-Ginebra, en
1973-1979 (Ronda Tokio); 8. Ronda Uruguay 1986,

En las cuatro primeras rondas, las negociaciones
arancelarias se hicieron bilateralmente, al terminar se inclwan
en el Acuerdo General; a partir de 1a Ronda billo, el
procedimiento se convirtid en multilateral, proponiéndose
reducciones que se generalizaban = lineas arancelarias de
productos terminados.

S. MIEMBROS.

Se puede distinguir la existencia de 3 clases de miembros
dentro del GATT. Las partes contratantes, los miembros que estdn
adheridos provisionalmente al Acuerdo General y los que lo aplican
de facto. '

A. Partes Contratantes del Acuerdo General.

Al 1o. de junio de 1986, con el ingreso de Hong Kong el
numero de paises sumé 91; a partir de septiembre de 1986, México
se convirtién en el miembro numero 92, El nimero 93 fue Antigua y
Barduda y el 94 Marruecos. Estian negociando su adhesidn Argelia,
Bulgaria, Costa Rica y Tunez. China ha solicitado recobrar su
estatuto como parte contratante del GATT.

Las Partes Contratantes del GATT, por orden alfabdtico, son:
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Alemania (Rep. Fed.>
Antigua y Barbuda
Argentina
Australia

Austria
Bangladesh
BarbLados

Bélgica

Belice

Benin

Birmania

Brasil

Burkina Faso
Burundi

Camerun

Corea <Rep.
Costa de Marrii
Cuba

Chad
Checoslovagquia
Chile

Chipre

Dinamarca

Egiptu
Espafia

E. U A
Fllipinas
Findandia
Francia
Gabdn
Gambia
Ghana
Grecia
Guyana
Haiti
Hong-Kong
Hungria
India
Indonesia
Irlanda
Islandia
Israel
Italia
Jamaica
Japén
Kenya
Kuwait
Luxemburgo

Madagascar
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Malasia
Malawi
Maldivas
Malta
Marruecos

Mauricio

Mexico

Mauritania
Nicaragua
Niger

Nigeria
Noruega

Nueva Zelandia
Paises Bajos
Pakistan

Pera

Polonia
Fortugal
Reinw Unido
Rep. CentLroa.
Rep. Domindc.
Rumania
Rwanda
Senegal
Sicerra Leona

Singapur



Sri Lanka Tanzania o E Yugoslavia

Sudifrica Togo N . ; | Zaire
Suecia Trinidad 'y Toba;o Zambia
Suiza Turquia Zimbabwe
Surinam Uganda

Tailandia Uruguay

B. Paises adheridos provisionalmente.

Al 1o. de junio de 1986 un solo pais estaba - adherido
provisionalmente al Acuerdo General: Tunez. Se prorrogaron: hasta
el 31 de diciembre de 1987 las disposiciones que  rigen, desde
19269, su participaciéon provisional. Honduras, El Salvador y
Guatemala han solicitado su adhesidn provisional.

C. Paises a los que se aplica Jde facto.

Estos son aquellos paises en cuyos territorios se aplicaba el
Acuerdo ceneral Yy que, habiendo adquirido la independencia,
continuan apliciandolo de hecho en espera de fijar definitivamente
=u politica comecrcial. Estos son, al io. de junio de 1987, por

orden alfabético. los siguientes:

Angola Granada Qatar
Argelia Guinea-Bissau Sn. Cristobal
Bahamas Guinea Ecuatorial San Vicente
Bahrein Islas Salomon Ranta Lucia
Botswana Kampuchea Sn.Tomé y P.
Brunei Darussalam Kiribata Sevchelles
Cabo Verde Lesotho Swagzilandia
Duminica Maly Tonga
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Emiratos Arabes Unidos Mozambique Tuvalu

Fiji Papua Nva. Guinea Yemen Democrat.
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RESUMEN

El Consejo Econdmico y Soclal convoco a una conferencia
internacional sobre comercio y empleo, en la Habana Cuba, por La
cual establecié un Comite Preparatorio: dicho Comité se reunio en
Londres en octubre de 1946 para discutir las proposiciones del
gobierno norteamericano. El Comite se reune en Nueva York y surge
el proyecto de Nueva York

E} Comite Preparatorio celebra su segunda sesidn de marzo o
agosto de 1947 para disculir el proyecto de Nueva York. De lo cual
surgen dou documentos:

a) Acuerdo General sobre Tarifas Aduaneras y Comercio.
bd Proyect.é de Carta de Comercio Internacional.

Se elabora un tratado internacional conocide como la Carta de
la Habana. ésta se firma el 24 de marzp de 1948.

Dicha carta no entra en vigor, la razén principal fue la
falta de apovo del Gobierno Norteamericano. La cual es considerada
como un tratado, tuve que seguir el procedimiento constitucional
de la aprobacidn del senado.

E! Acuerdoe General. comc yo hemos apuntado, contiene cuatro
grandes partes desarrolladas en 38 dispositivos.

PARTE 1.

El Articulo 1 contiene la clausula fundamental que garantiza
a todos los paises miembros el tratco de la nacidn mas favorecida.

En el Articulo II se prevén las reducciones arancelarias,
que, al ir enumeradas en las listas anexas al’ Acuerdo General,

quudan consolidadas.
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PARTE II.

El Acuerdo general se aplica “provisionalmerite’’. - Los
miembros ticnen que aplicar las normas de la Parte i! en toda.-la
medida que sea compatible con la legislacién vigente en el niomenbo
de adherirse al Acuerdo General

En el Articulo II1 se prohiben los impuestos interiores que
discriminen las importaciones.

Los Articulos IV, v, vI, viI, vIII, IX y X son los
““articulos técnicos’? encaminados a prevenir o limitar ia
implantacién de medidas que sustituyan los derechos arancelarios.

Los Articulos xa a xiv t.ratan de las restricciones
cuantitativas; el articulo XI contiene la prohibicion general de
estas prestricciones; el articulo XII especifica la manera en que
_pueden utilizarse por razones de balanza de pagos; el articulo
XIII exige que se apliquen sin discriminacion. y el articulo X1V
especifica las excepciones a la regla del articulo anterigr.

El Articulo XV se refiere a la colaboracién de! GATT con el
Fondo Monetario Internacional.

El Articulo XVI tiende a la eliminacién de las subvencicnes a
la exportacion.

En el Articulo XVII sme exige que las empresas comerciales del
Estado no incurran en discriminaciones en  sus e lividades de
comercio exterior.

En el Articulo XVIII xe reconuce que los paises en desarrollo
pueden tener necesidad de cierta flexibilidad arancelaria y  de

aplicar algunas restricciones cuantitativas para conservar sus
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reservas de divisas.

En el Articulo XIX se .fijan - las . medidas de urgencia que
pueden adoptarse contra las importaciones que causen perjuicio a
los productores nacionales.

En los Articulos XX y XXI se especifican las excepciones al
Acuerdo General, admitidas por Trazones  generales o de s‘e;uridad
respectivamente. .

El Articulo XXII trata de las consultas y el XXIII de la
solucién de diferencias. '

PARTE IIIL

En el ;\rt.x:culo XXIV se regulan las condiciones en que las
uniones aduaneras y las zonas de libre comercio pueden constituir
excepciones al principio de la nacién mas favorecida.

En el Articulo XXV se prevé la accidn colectiva de las partes
contratantes: las exenciones se conceden en virtud de este
articulo.

Los Articulos XXVI a XXXV contienen disposiciones sobre la
aplicacidén del Acuerdo General. Tratan de su aceptacion y entrada
en vigor <(XXVI), del retiro de concesiones arancelarias a los que
de jan de ser miembros CXXVIDD, de lus negociaciones
arancelarias: y la modificacion de l.xs‘ listas CXXVIIIDD., de la
relacién entre el GATT y la Carta de la Habana. que no lUegd a
adoptarse (XXIX). de las enmiendas al Acuerdo General <XXX>. del
retiro (XXXI>. de la dofinicion de partes contratantes OOMII>.
del acceso al GATT ((XXXIIID, de los anexos al Acuerdo (XXXIVY y de

la aplicacién de las disposiciones del BATT entre determinadas
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partes contratantes (XXXVO.
PARTE 1V.

Lus  Articulos XXNXVI, XXXVII y  XXXVIII se refieren o  las
necesidades  especiales de los paises en desarrollo. En al
articulo XXXVl se¢ fijan los principios y objetivos del GATT en lo
refativo a satisfacer esas necesidades: en el articulo XXXVII se
exponen los compromisos que con este fin contraen luos paises
miembro=. ¥ en el articulo XXXVIII se preve la. accion colectiva  de

estos,
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II. NEGOCIACION DE ENTRADA DE MEXICO AL GATT.

1. NEGOCIACION CUALITATIVA.

a) Antecedentles.

A principios de 1979, con el propdsite de ponderar @ la
posicidon de México frente al GATT y ante la perspectiva de la
terminacicn de la Ronda Tokio, el Gobiernc Federal quiso conocer
las posibles condiciones de una eventual adhesién al Acuerdo
Udeneral; esto es, qué se solicitaria y qué se obtendria. A través
del proceso de adhesién se podia determinar el costo-beneficio de
nuestra participacién.

L.a decisidon de realizar esta instancia parecid estar apoyada.
cuando menos. en tres importantes consideraciones: 1 Un
apreciable volumen de nuestro comercio exterior =v efsttuaba con
los paises ndemmbros del GATT; en efecLo, de nuestras importaciones
totales las importaciones de esos poaises era 984%, y de la
exportacién total, nuestras exportaciones a esos paises
representaba 82.4%, 2> La coyuntura favorable de la terminacidn
de las Negociaciones Comerciales Multilaterales (Ronda Tokiod y
de que los productos negociados en esta Ronda pudieran servir de
‘“pago de entrada’ para ingresar al OATT; de ser positivos los
resultados de la Adhesién de México se podian incorporar al Acta
Final de la Ronda Tokio, 3 Influir, en la medida de lo posible,
en la formacién de las reglas que rigen el comercio internacional.

El 16 de enero de 1979 el secretario de Comercio de México
dirigié al Sefior Oliver Long, Director General del GATT. una

solicitud oficial del Gobierno Mexicano para que de acuerdo con
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el Articulo XXOAII del Acuerdo General. se: iniciaran negociaciones
para una eventual adhesidén. .

En esta solicitud se establecian las condiciones de accesién®
que deblan considerarse: 1) Aplicaciéon de los principios en favor
de lJos palses en desarrollo establecidos en el Acuerdo General y
en la Declaracién de Tokio de 14 de septiembre de 1973; 2)
Aplicacién plena de México de sus politicas de desarrollo
economico y social; 3)Que la contribucion de México a las
negociaciones de 1a Ronda Tokio adquiriera 1a calidad de
negoclacién comercial para acceder al GATT, siempre y cuando fuera
otorgadoe un trato especial y diferenciado en favor de los paises
en desarrollo.

b)> Principios basicos del proceso negociador.

E1 Director General del GATT informa al Conse jo de
Representantes de la solicitud formal de México en la sesion de 29
de enero de 1979. En esta misma sesion participo la Delegacion de
México para ampliar las explicaciones de lu adhesidn,

Ahi se insistié y se establecieron los sigulentes principios
basicos de negociacion: 1> México es un pais en desarrollo; 2>
México seguira aplicando plenamente sus politicas de desarrollo
econdomico y social; 3> México debe tener flexibilidad en la
regulacidn de sus importaciones; ya que si abriera sus puertas al
libre comercio y a la competencia irrestricta. dijo la Delegacidén
Mexicana, no sSe podria resolver el problema demografico y la
necesidad de crear anualmente entre 800,000 v un millén de

empleos: 4) Necesidad de proteger al sector agricula; 52 Proteger
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y promover el desarrollo industrial de México conforme a las
propias politicas internas del pais; 6> Plena vigencia de los
ordenamientos juridicos internos de México.

c) Constitucién del grupo de trabajo.

En la Reunidén del 29 de enero de 1979, se establecié un Grupo
de Trabajo para el examen de la solicitud. Este Grupe de Trabajo
lo integraron los siguientes paises: Argentina, Australia, Brasil,
Canadd, Comunidad Econdmica Europea y sus Estados Miembros,
Colombia, Egipto, Espaha, Estados Unidos, India, Japén, Nueva
Zelandia, Nicaragua, Peru, Rumania, Suecia, Suiza y Uruguay. El
mandate de este Orupo de Trabajo fue el de examinar la
solicitud presentada por el Gobierno de México para acceder al
Acuerdo General conforme a las disposiciones del "Articule X041,
y de someter al Conse jo las recomendaciones, incluido
eventualmente, un proyecto de Protocolo de Adhesién. El
Presidente de este Orupo de Trabajo fue el Dr. P. Tomie
(Yugoslaviad.

El Orupo de Trabajo se reunié los dias 26 de abril, 3 de
Junio .y 9, 11 y 17 de octubre de 1979; se utillzaron como base de
discusién los siguientes documentos: 1) El Memordandum sobre el
Régimen de Comercio Exterior de México; 2> La solicitud formal de
México; 3> La intervencién de la Delegacién Mexicana en el Consejo
de Representantes de 29 de enero de 1979; 4) Una comunicacidén
referente a la Tarifa del Impuesto General de Importacién; 5) La
Tarifa del Impuesto General de Importacidn y 1la Tarifa del

Impuesto General de Exportacidn de México; 6> La Ley de
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Valoracién Aduanera de las Mercancias de Importacién de 20 de
diciembre - de  1978; 7> El Reglamento Presidencial de 14 de
septiembre de 1977, sobre permisos de importacién o exportacién y
8> El Plan Nacional de Desarrollo Industrial 1979-1982.
d> Andlisis de la estructura del comercio exterior
mexicano y de los principios establecidos en la parte
II del Acuerdo General.

Durante las discusiones del grupo de Trabajo se analizaron
los documentos mencionados anteriormente asi como los articulos
del GATT aplicables a nuestra estructura comercial. La base del
examen que a continuacién hacemos, tiene su fuente en el
Memorandum sobre el Régimen de Comercio Exterior de 11 de mayo de
1979, en el Informe del grupo de Trabajo de 26 de octubre del
mismo afio, y en el proyecto de Protocolo de Adhesién de México al
GATT, cuyas explicaciones y posturas se han tomado textualmente.

Podemos inferir dos tesis: una, la existencia de una politica
mexicana de comercio exterior y otra, que el Acuerdoc General sobre
Aranceles Aduaneros y Comercio no se oponia a esta politica de
comercio exterior.

2. NEGOCIACION CUANTITATIVA.

ad Pedido de México y oferta de las contrapartes.

La Delegacidon de México consider. globalmente la negociacion
sin sectorizarla reconociendo, =in embargo, el caracter
prioritario del aspecto agropecuario; la negociacién se efectuo
sobre productos agropecuarios e industriales en Jos siguientes

términos: Meéxico solicité 287 productos a los paises con los que
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estaba negociando por un valor de 8731 millones y recibié_ ofertas
por 172 productos con un valor de $87.1 millones.

De acuerdo con una concentracidén de las ofertas recibidas por
Méxdco, éstas se agruparon, en lo que toca al sector’ agropecuario,
en: Legumbres y hortalizas frescas o preparadas <43.3% del total
en el sector); frutas frescas y preparadas (27%); esencia de
trementina y fibras naturales procesadas €135%> y carne Yy
animales vivos <i11%). En lo referente al sector industrial se

ca aron fund tal e en: industria quimica €21.2253;

materiales textiles y sus manufacturas (21.2%> y manufacturas de
metales, madera, yeso, piedra, etc. (15.62%)
b)) Pedido de las contrapartes y oferta mexicana.

Las contrapartes solicitaron a México 704 productos con un
valor de 1,1225 millones de ddlares; México ofrecié concesiones a
328 productos con un valor de 3122 millones de ddlares.

Las ofertas agropecuarias de México fueron mis .numerosas en
granos y semillas para siembra (41.7X); en bebidas, mmnws y
preparaciones alimenticias €30.420 y en animales vivos para
reproduccién o de alto registro (15.2%0. Las ofertas de nuestro
pais, en el sector industrial., se fincaron en maquinaria,
aparatos y ,matertial eléctrico 9i9.7%); productos de la industria
quimica (11.3%) y en metales comunes Yy sus manufacturas 10.4%).

Estos datos se modificaron ya que en la lista publicada el 13
de noviembre de 1979, aparecid como oferta final de México, 300
fracciones arancelarias con un wvalor de 504.3 millones de ddlares.

Como contrapartida se dieron a Mexico 248 concesiones con un valor
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de 612 millones de ddélares.
3. LA CONSULTA NACIONAL 1979-1980.
A. Antecedentes.
1. Posicidn del colegio nacional de economistas.

El 6 de abril de 1979 el presidente del Colegio Nacional de
Economista, Itcenciado Armando Labra, al hacer la relatoria
general del Tercer Congreso Nacional de Economistas, ante el
Presidente de ia Repiiblica, expresdo que: “..numerosos
economistas y otros profesionales sefialaron el peligro de la
incorporacién de Médxico al Acuerdo General de Aranceles vy
Comercio, porque constituye una amenaza mas que atenta en contra de
la posibilidad del mane jo aut.énomo de nuestra politica de
importacion Yy desarrollo indusbrial".@ Este Tercer Congreso
Nacional de Economistas, apoya la posicién del Estado Mexdcano
frente a las presiones internacionales gque buscan Ia incorporacién
de México al GATT, y la politica comercial gque conlleva. Fueron
ampliamente debatidos los efectos perjudiciales que tal medida
acarrearia a la economia nacional, a los intentos por mantener y
crear empleos, a los patrones de consumo y a la capacidad
soberana del Estado para jerarquizar el proceso econdémico e
interds de los mexicanos.

- 2. Solicitud presidencial de alternativas viables.

El Presidente de la Republica, al clausurar el Congreso,
solicité que el Colegio Nacional de Economistas le presentara una
alternativa viable al proteccionismo, asi dijo:

“.sin  daflar el esquema de desarrollo que hasta ahora ha
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establecido una tabla de derechos reales a los trabajadores, al
fisco y a los empresarios, se complete con una orientacién muy
clara hacia las exportaciones, lo que nos obliga a buscar
competitividad. De otra suerte ante el realismo objetivo de los
mercados exteriores, no bastan intenciones ni pretensiones,
menester es efectividad y audacia”.®

El Presidente de México termind expresando: ‘“‘Ese es el reto
para la intelectualidad mexicana, qué recomiendan Jos miembros del
Colegio de Economistas como alternativa para superar los
inconvenientes de un proteccionismo.

a. Politica alternativa al proteccionismo y al
GATT.

El 25 de mayo de 1979 aparecid en la Prensa Nacional un
desplegado del Colegio Nacional de Economistas, A.C. intitulado:
“Politica alternativa al Proteccionisimo y a la Adhesién de Meéxico
al GATT’’. Este documento propuso.

a) Posponer indefinidamente el tramite de adhesién de México
al GATT.

Hacer esto hasta que la estructura de 1a produccidn
agropecuaria e industrial lo permitieran a juicio del Estado
Mexicano. La Membresia al GATT no promovia, decf{a, menos atin
garantizaba, que la produccién nacional se tornara competitiva,
sino lo contrario.

B. Ventajas.
1> El exceso de proteccionismo y el proceso de sustitucién de

importaciones agotdé sus posibilidades dentro del mercado interno;
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lo cual hace necesaric reorientar la produccion hacia el exterior.
A} existir mas competencia. del exterior, el sector manufacturero
nacional se¢ veria obligado a mejorar la calidad de sus productos
y repercutiria en beneficio del consumidor.

Se lograria la eficiencia Y la especializacion de 1a
produccidn. Se salvaguardaria la produccidén de la pequeBa y
mediana industria, no se podia correr el riesgo de que productas
perccederos jnundaran el mercado a bajos precios y afectaran la
produccién nacional; aunque se seguiria importando lo que el pais
requiriera. La pequefia y mediana industria no se afectaria porque
se consideraba que los articulos que producian no entraron en las
negociaciones.

2) México tenia una estructura industrial adecuada para poder
aprovechar la apertura de nuevos mercados; una parte importante de
la produccidn nacional era exportable.

Méxdico queria ser un pais exportador, y mds de B80% de =su
comercico exterior se realizaba con los paises del GATT, no se
podia pasar por alto las reglas de intercambio comercial con los
paises que nos iban a comprar y a los que les ibamos a vender.
3> México no comprometia sus materias primas ni sus manufacturas y
solamente sc¢ ajustaba a lo pactado en el Proyecto de Protocolo v
de Adhesién. La posibilidad de exportar estaba en funcién no
solamente de los productos sino de la posibilidad de contar con
los mercados del exterior.

Se lograria la diversificacidn de los mercados

internacionales evitando caer en la monocexportacion: este era el
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momento inigualable para nuestro acceso a los ' organismos
comerciales internacionales en razdén del auge petrolero.

4> No habia contradiccién alguna entre el Plan Nacional de
Desarrollo Industrial y el Acuerdo General.

En el protocolo de Adhesidn se habian logrado unas

condiciones de acceso extraordinariamente ventajosas y la lista de
productos fue negociada con gran efectividad y conocimiento por
parte de los funcionarios mexicanos, por lo que el pago de entrada
al GATT era muy pequeno.
5) Se consolidarian para Meéxico las ventajas arancelarias, ya que
las que se estaban obteniendo eran como consecuencia de la
cliausula de la nacidén mas favorecida; estando en el GATT no
podrian aumentarnos los aranceles en otros paises, ya que se
tendrian que negociar, previamente en el organismo las
modificaciones o© el mantenimiento de Jlos mismos; se disminuirian
por lo tanto las presiones proteccionistas de los paises
desarrollados.

E! desequilibric de la balanza de pagos no provenia de
nuestro comercio exterjor, la principal causa del desequillbrio lo
constituia el endeudamiento del sector publico, por lo tanto la
entrada al GATT no afectaba la balanza comercial.
6> Se reducirian las barreras arancelarias y algunas barreras no
arancelarias; los productos mexicanos tendrian mas mercados; se
estaba comprando una opcidén para poder vender nuestros productos.

Era mas facil defenderse del proteccionismo arancelario y no

arancelario dentro del 3ATT que fuera del mismo.
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7> El petrdleo no tenia relacion " alguna con el GATT, la
explotacién y la produccién del mismo  no estaban sujetas a  las
decisiones del Aguerdoe General. La idea de ingresar al GATT fue
anterior a que se conocieran las grandes reservas petroleras del
palis.

En el Proyecto de Protocolo de Adhesién se obtuvieron
importantes concesiones en favor de México, al ser considerado,
como lo c¢=, un pais en desarrollo; habia plena compatibilidad
entre la politica de comercio exterior y el Acuerdo General.
as> México no podia ser un pais aut.drquico; la tendencia
internacional era gue los palses menos fuertes se unieran cada vez
mas en del'ensa de sus derechos. En el GATT estaban representadas
todas las corrientes politicas del mundo, palses altamente
industrializados, paises socialistas y paises en desarrollo; no
podia ser un instrumento de Estados Unidos.

Varios paises latinoamericanos con menos potencial
‘indust.rial que Meéxico pertenecian al GATT, por lo tanto, era
conveniente que nuestro pais participara tambieén. Ademas, el
Acuerdo General habia  tenido importantes modificaciones que le
habian ablerto el camino a los palses en desarrollo para estar en.
el GATT en condiciones acordes con su nivel econdmico y social.
¥> El poder de ncgociacidn de México se tortaleceria dentro del
contexto multilateral; esta situacién no debilitaba la posicién
negociadora a nivel bilateral, sino que incluso la fortalecia. El
pelrdéleo podia servir de un buen contrapeso a las presiones.

10> La soberama del pais cuntinuaria inalterable, no habia riesgo
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de que se afectara; las decisiones en el GATT eran por mayoria

simple o calificada de dos tercios de los miembros: no hablia poder

de veto, por lo que no estaba consagrada juridi 1te en el
texto del Acuerdo General, 1a predominancia de los paises
industrializados.

11> El GATT era una importante fuente de informacién para conocer
las estructuras comerciales de los diferentes paises del mundo ¥y
un centro importante de capacitacidn técnica; accediendo a €l se
tenia la oportunidad de utilizarlo.

La adopcién de algunos principios establecidos por el GATT,
incorporados en nuestra legislacién, como la Ley de Valoracién
Aduanera, tenfan grandes beneficios ya que ayudaban a combatir la
subfacturacién de las importaciones mant.eniendo con ello los
niveles de produccidén arancelarios deseados.
12> Despuds de 1975 el Acuerdo general daba la posibilidad de un
trato desigual a los palses en desarrollo; esto es, un trato en
funcién de la situacién econémica y social del pais. Este trato
estaba  en funcién de la negociacién que un pafls determinado
pudiera hacer con las Partes Contratantes.
13> México serfa un campo atractivo para inversionistas, ya que
1a reduccidén arancelaria era un incentivo adicional y se
fomentaria la creacién de empresas y la generacién de empleos.

C. Desventajas,
1> Si bien el proteccionismo en México habia contribuido a NMmitar
la competitividad de la industria nacional, 1a liberacién

comercial en nuestro pais favorecia a las empresas trasnacionales
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que estaban en me jor posibilidad de dominar el mercado y absorber
a la pequefia y mediana industria; agravando el problema del
desempleo.

2> La planta productiva nacional no estaba preparada para
participar en el mercado mundial, lo que le impedia el
aprovechamiento de las ventajas potenciales de utilizacidn de los
mercados internacionales.

3> El tipo de productos que México podia exportar eran agricolas
y manufacturas tradicionales, estos productos tenian restricciones
no arancelarias en los paises desarrollados miembros del GATT.

4> La politica econdémica derivada del Plan Nacional de Desarrollo
Industrial no era viable dentro de un esquema de creciente
lberalizacidén comercial porque los estimulos e incentivos serian
contrarrestados por la competencia desigual de los product.os
importados.

(2] La politica arancelaria por =i sola no estimulaba 1a
eficiencia ni la competitividad, ni las exportaciones. Desde 1976
se habfa venido desprotegiendo progresivamente la industria
nacional, sin que hubiera crecido sustancialmente la oferta
exportable.

6> El ser miembro del GATT no garantizaba evitar las agresiones no
arancelarias, restricciones cuantitativas, la aplicacién de
medidas antidumping o de impuestos compensatorios que los pailses
desarrollados imponfan a los paises en desarrollo.

7> Debido al petrdleo a México se le irian disminuyendo

paulatinamente las salvaguardas preyisbas para los paises en
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desarrollo. No era factible obtener un tratoe preferencial vy
diferenciado para México dentro del GATT.

8> No se podia estar en un organismo internacional donde los
poderosos, especialmente los Estados Unidos, son los que toman las
decisiones, era por eso que habria una desigualdad completa.

9> Los Estados Unidos hablan decidido que era el momento de
presionar en favor de la liberalizacién del comercio exterior de
Méxdco, tanto a nivel bilateral como a través de estructuras
multilaterales como el GATT. Seria el primer paso para lograr un
Mercade Comun entre Estados Unidos, México y Canadd, estos dos
dltimos paises como fuertes abastecedores de petrdleo, gas,
materias primas y mano de obra barata.

10> Se lesionaria la autonomia del Estado Mexicano porque quedarfia
supeditado a las decisiones del GATT, como lo habia estado en los
iltimos tres afios al Fondo Monetario Internacional.

11> La {informacién que reunia y elaboraba el GATT estaba
disponible para cualquier Institucién; el proceso negociador del
GATT estaba ablierto a todos los paises, ya que era interds de las
autoridades del organismo ampliar el dAmbito de negociacién.

12> Al dar un trato igual a desiguales, el Acuerdo perpetuaba la
vigencia de las leyes del intercambio desigual, mediante las armas

de las “leyes del mercado’’: El pez grande se come al chico.

4. LA NO ENTRADA DE MEXICO AL GATT EN 1980.

El 18 de marzo de 1980, el entonces presidente de la
Republica José Loépez Portillo decidid que México aplazara su

entrada al OATT. La consecuencia fue, entre otras, que el Senado
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de la Repiblica no conocidé oficialmente el Proyecto de Protocolo
de Adhesidn de México al GATT y no se pudo pronunciar al respecto.

Para apoyar su decisidn; entre las cuales resalté el posible
conflicto entre el GATT y el Plan Mundial Energédtico que habfa
propuesto en Naciones Unidas y la naturaleza de los Cdédigos de
Conducta de la “Ronda Tokio’’.

Otros argumentos fueron que la HNberalizacién del comercio
no implicaba la promocién de un orden econdmico mundial mds Justo
y que eran preferibles las negociaciones bilaterales a las
multilaterales.

El expresidente reconocid que seria dificil encontrar
condiciones mds favorables que las negociladas para ingresar al
GATT; =sin embargo, no =se entrd, mids por la filosofia del
instrumento y la oportunidad de nuestro desenvolvimiento, que por

la negociacién.
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RESUMEN

Con ol propdsito de ponderar la posicidon de México frente al
UATT y ante la perspectiva de la terminacién de la Ronda Tokio en
1979 el gobierno federal quiso conocer las posibles condiciones de
una eventual adhesién al Acuerdo general. A través de un pruceso
de adhesién se podia determinar el costo-beneficio de nuestra
participacion.

Ef Secretario de Comercio de México dirigié al Director
General del GATT, ¢l 16 de encro de 1979, una solicitud oficial
del Gobierno Mexicano para que de acuerdo con el articulo XXXIH
del Acuerdo General se iniclaran negociaciones para una eventual
adhesion.

El Director General del GATT informé al Consejo de
Representantes de la solicitud formal de México en la sesién del
29 de enero de 1979. En esta misma sesién participo la Delegacién
de México para ampliar las explicaciones de la adhesidn.

En la Reunidn del 29 de enero de 1979, se¢ establecié un Grupo
de Trabajo para el examen de la solicitud. El mandato de este
Grupo de Trabajo fue el de examinar la solicitud presentada por el
GJobierno de Meéxico para acceder al Acuerdo General conforme a las
disposiciones del articulo XXXIII, y de someter al Consejo las
rocomendaciones:, incluido eventualmente, un provecto de Protocolo
de Adhesidn.

El Grupo de Trabajo utilizo como base de discusidn los
siguientes ducumentos:

1> Memorandum sobre el Rdgimen de Comercio Exterior de México.
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2) Solicitud formal de México.

3> Intervencién de la Delegacion Méxicana .‘er; el fConse_io de
Representantoes.

4) Tarifa del Impuesto General de Importacidn y E&borbacldn."

5> Ley de valoracion Aduanera de las mercancias de Imporhacién.

6> Reglamento Presidencial sobre permisos de Importacién o
Exportacion. )

7> Plan Nacional de Desarrolio Industrial

La Delegacién de México consideré globalmente la negociacidn
dando prioridad al aspecto agropecuario; la negociacidn se efectud
sobre productos agropecuarios e industriales.

Las contrapartes solicitaron a México 704 productos con un
valor de 1,1225 millones de ddlares; Mdxico ofrecid concesiones a
328 product;os con un valor de 312.2 miullones de ddlares.

Como contrapartida se dieron a México 218 concesiones con un
valor de 612 millones de doélares.

El 6 de abril de 1979 el presidente del Colegio Nacional de
Economist.as, licenciado Armando Labra, al hacer la relatoria
general del Tercer Congreso Nacional de Economistas., ante il
Presidente de la Republuca, expresé gque: numerosos econumistas v
otros profesionales senalaron el peligru. de la incorporacién de
México al Acuerdo General de Aranceles v  Comercio, porque
constituye una amenaza muas que atenta en contra de la posibilidad
del mane jo autdénomo de nuestra politica de importacidén »
desarrcollo industrial.

El exceso du proteccionismo y el proceso de sustitucion de
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impurtacivnes agotu sus posibilidades dentro. .del, mercado kgpLe’rno,
lo cual hace necesaric reorientar la produccidon hacia ‘elk é#zexviéx-.

Se lograria la eficiencia 1Y la especi.dizacion (d.:v to
produccién., Se salvaguardaria la  produccién de la pc:-quei’ia ¥
mediana industria. no se podia correr el riesgo de que  productos
perecederos inundaran el mercado a bajos precios y afectaran. la
produccion nacional. i

México tenia una estructura industrial adecuada p;u-a‘ p;:derr
aprovechar la apertura de nuevos mercados, una parte importante de
la produccion nacional era exportable.

Se lograria la diversificacion de los mercados
internacionales evitando caer en la monocxportacidon este era el
momento inigualable para nuestro acceso a los organismos
comerciales internacicnales en razén del auge petrolero.

Se reducirian las barreras arancelarias y algunas barreras no
arancelarias; los productos mexicanos tendrian mas mercados; se
estaba comprando una opcidén para poder vender nuestros productos.

En e! Proyecto de Protacols de  Adhesidn  vo  wshtagvicron
importantes concesiones en favor de México, al ser considerado,
como lo es, un pais en desarrollo; habia plena compatibilidad
entre la politica de comercio exterior y el Acuerdo General.

El GATT era una importante fuente de informacion para conocer
las estructuras comerciales de los diferentes paizaz de! mundo y
un centro importante de capacitacién técnica; accediendo a €1 se
tenia la oportunidad de utilizarlo.

México seria un campo atractivo para inverzionistas, ya  que
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la reduccidn arancelaria era un incentivo adicional y se
fomentaria la creacién de empresas y la generacién de empleos.

El tipr de productos que Meéxico podia exportar eran agricolas
Yy manufacturas tradicionales, estos productos tenian
restricciones no arancelarias en los paises desarrollados wmiembros
del GATT. La politica ccondmico dorivada del Plan  Novional  de
Desarrolle Industrial no era viable dentro de un esquema de
creciente liberalizacidén comercial porque los estimulos e
incentivos serian contrarrestados por la competencia desigual de
los productos importados.

El ser miembro del GATT no garantizaba evitar las agresiones
no arancelarias, restricciones cuantitativas, J 53 aplicacidén de
medidas antidumping o de impuestos compensatorios que los paises
desarrollados imponian a los paises en desarrollo.

No se podia estar en un organismo internacional donde los
poderosos, especialmente los Estados Unidos, son los que toman las
‘decisiones, era por eso que habria una desigualdad completa.

El 18 de marzo de 1980, el entonces presidente de la
Republica José Ldpez Portillo decidio que México aplazara su
entrada al GATT. La consecuencia fue, entre otras, que el Senado
de la Republica no conocié oficialmente Ael Proyecto de Protucolo

de Adhesion de México al GATT y no se pudo pronuiciar al! respecto.
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PIES DE PAGINA
@ Accion de acceder, acceso, entrada, etc.
El dia 22 de mayo de 127?, p. 8, Colegio Nacional' de
Economistas, A.C.,, Memoria 1977-1979, p.p. 43~50

4} Colegic Nacional de Economistas, A.C.,  Memoria 1977-1979,
p. 40
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IIl. PROCESO DE ADHESION DE MEXICO AL GATT.

1. LA SITUACION EN 1985~1986.

El pais se encontroé en 1985-1986 con dos elementos
adicionales que no existian en 1979 1) un modelo exportador y 2>
una liberalizacién de la economia nacional sobre la conveniencia o
no de que nuestro pais ingresara al GATT.

A. Un modelo de desarroilo '‘hacia afuera™.

El Presidente Miguel de 1a Madrid al 1n1ci-4‘x~ svu
administracion se enfrenté a una de las mds graves crisis
economica, financiera y moral que nuestro pais haya experimentado.
El Presidente de la Republica propuso, entre otras coesas., un
programa Inmediato de Reordenacion Econdmica (PIRE), una Ley de
Planeacién y un Plan Naclonal de Desarrollo, marco genérico del
desarrollo con varios planes sectoriales que implementan los
propdésitos y objetivos del primero.

El modelo de desarrollo se basé en un tLipo de cambio
realista; en un ajuste de las tasas de interes preferenciales; en
una rigida racionalizacidén de las importaciones, se sustituye,
transitoriamente, el arancel por el permiso previo; ante la
imposibilidad de cont.ar con ahorro del exterior. via deuda
externa, por el alto indice de endeudamiento y la obligacidn de
pagar el servicio de la misma, condicion sine qua non. para contar
con mas recursos y volver a recostablecer el flujo financiero: fue.
es indizspensable, incrementar las exportaciones: unica salida.
camino imprescindible para cumplir con nuestros compromisos

internacionaluos y poder revertir la tendencia negativa de nuestro
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crecimiento econdmico. Las exportaciones son et \Z\ni‘cbvykvme“«_i'i‘o ‘ﬁo'i- el
cual podemos salir adelante; nuestro modelo “de: : rdesarrOUO
econdmico es, debe ser, “hacia afuera’ y no “hacia adentro®”
como durante décadas Jo fue, basade en la sustitucién de
importaciones a ultranza.

B. Liberalizacién de la economia.

El otro elemento que no existia en el periodo de 1979-1980
era la expedicién del acuerdo que exime del requisito previo, por
parte de la Secretaria de Comercio y Fomento Industrial, 1a
importacién de todas las mercancias comprendidas en la tarifa del
impuesto General de Importacidén, con las excepciones que en el
mismo se indican, incluyendo la importacién que de dichas
mercancias se reallcen a las zonas libres del pais.

Con la liberalizacién de la economia se adelanté parte del
"pago"v del ingreso al GATT, aunque ésta no haya sido, al
parecer, con esa intencién sino mas bien la de lberalizar a la
economia y hacer competitivas nuestras exportaciones; no podiamos
pues desaprovechar la oportunidaod si ya el costo de entrar al
acuerdo General estaba parcialinente sufragado.

Al  liberalizar la economia, automzticamente se volvid a
presentar a la opinion publica el discutido ingreso de México al
GATT.

2. NEGOCIACION CUALITATIVA.

A. El Tramite,
1.Grupo Negociador intersecretarial.

El Gabinete dez Comercio Exterior ared un Grupo
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Intersecretarial para. llevar a cabo la negociacién. El grupo. fue
coordinade por la Secretarfa de Comercio y Fomento Industrial
CSECOFTY v lo integraron representantes de Lass siguientes
dependencias: Secretaria de Relaciones Exteriores CSRED,
Secretaria de Hacienda y Créditoe Publico (SH y CP), Secretaria de
Energia, Minas e Industria Paraestatal (SEMIP) y Secretaria de.
Agricultura y Recursos Hidraulicos (SARHD.
2.. Solicitud formal.

El Secretario de Comercio y Fomento Industrial envio, el 26
de noviembre, al Director del GATT solicitud formal por escrito
para que nuestro pais iniciara el proceso de adhesidén al Acuerdo
.Genel-al, de acuerdo con su articulo XXXIII.

El 27 de noviembre el subsecretario de Comercio Exterior
comparecio al cuadragésimo primer periodo de. sesiones de las
PARTES CONTRATANTES, donde informd de la decisién del Gobierno de
Méxice de solicitar su adhesidén al Acuerdo Jeneral.

3. Grupo de trabajo.

El Consejo de Representantes establecié un Grupo de Trabajo
encargado de  “examinar la solicitud de adhesién al Acuerdo
General de conformidad c¢on el articulo X)(X.III presentada  por el
Gobierno de Mexico, y hacer recomendacfones al Consejo, entre las
que podra figurar un proyecto de Protocolo de Adhesién".@

Los 23 paiscs que formaron parte del Grupo de Trabajo, porque
asi 1o solicitaron, fueron: Argentina. Australia. Austria,
Brasgil, Canad&, Colombia, Comunidad Econdmica Europea, Curea.
Cuba. Chile, Estados Unidos., Finlandia, Hong Kong, Hungria. India.
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© Jamaica,  Malasia, Noruega, Nueva Zelandia, Peru, Sﬁecia, Z,Uruguay y
Yugoslavia. :

B. La Negeociacion.

1. Los tres documentos. -
En la tltima reunién del Grupo de Trébajézf' Sé‘ utcxy-i'i.;‘un': bres
documentos: e :
1> Proyecto de protocolo de Adhesién: de:
General, ‘
2) Informe del Orupo de Trabajo, y -
3) Lista LXXVII-MEXICO de los productos que- Mék:i.c
aportacién por su adhesién al GATT. .

Los documentos anteriores junto con una ‘nort,a explicativa
sobre los resultados de la negociacién de adhesién . de México al
GATT fueron aprobados. por unanimidad, durante la reunién del
Gabinete de Comercio Exterior.

ad) El protocolo de adhesién de Meéxico al
Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio.

1. Protocolo normal (-] protocolo normal
ampliado “ad hoc’’.

Varios miembros del Grupo de Trabajo dijeron que México debia
adherirse al Acuerdo General “con arreglo a las disposiciones de
un protocole normal de adhesion que no contuviese dispensas
respecto de lawm obligaciones comunes del GATT que fuesen
aplicables. A su Juicio. no eran t.ampoco necesarias ni se
Justificaban las exenciones para la agricultura ni para sectores

industriales determinados. Un protocolo normal que abarcase la
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parte IV, y Ia _Cléu'sula"-de ,'Habilitaci,ér’l ~daria_una flexibilidad

Ula

suficiente paE ap}icééic’m 5 1as, /ﬂ.ls‘posil_i:iénesirdel Acuerdo

General

El’-Protocolo tLiene - éovﬁ’o fech. laboracisn 'eJ. 17  de julio

de 19B6.

La estructura del Proliocgl‘p r:c'ms‘ilsbe' “en. un_ Preambulo, tres
partes y 14 articulos o péx;pa'l';s ge los ;:d;lgs 11 forman parte de
lo que se conoce como Protocslo:’ Eél.z’uidaxq que es el gque han
utilizado casi todos Jos paises gue aclualmente son partes
contratantes del Acuerdo General; Y ‘ 3 parrafos operativos
adicionales que son los que cubren los intereses particulares de
México?’’.

3. Entrada en vigor.

Cuando Meéxico y las partes contratantes hayvan terminado las
negociaciones arancelarias relativas a la adhesion, se adjuntari
al Protocolo la Lista de Meéxico que resulte de ellas. La decisidn
se sometera después a votacidén por las partes contratantes de
conformidad con el articulo XXXIII. Cuando se haya aprobado la
decision, el Protocolo de Adhesion quedara abierto para =u
aceptacicn y México pasara a Ser parte contratante 30 dias después
de haber aceptado dicho Protocolo.

“La  adhesion tendra efecto dentro de 30 dias, el 24 de
agosto, fecha en la cual México pasara a ser la nonagésima segunda

@

Asi a1 partir del 21 de agosto de 1986 Meéxico es parte

parte contratante del GATT™.



contratante del GATT. Lo que origind una serie de derechos y
obligaciones tanto para las partes contratantes del Acuerdo
General, como para nuesitro pais. Entre otras cosas. le dio el
derecho a México de participar como parte contratante del GATT, en
Ly octava ronda de negociaciones, celebrada en 'sepbiembre de 1986
en Punta del Este, Uruguay.

3. NEGOCIACION CUANTITATIVA.

A) Criterios de la Negociacidn.

En el documento ID-2/8B6 que las Comisiones Unidas del Senado
de la Republica presentaron al pleno del mismo, recomendando la
aprobacién del Protocolo de Adhesion, se mencionan los cariterios
que se siguieron en la negociacidn cuantitativa a nivel bilateral.
Estos fueron:

A) Minimizar el numero de productos negociados;

B> Ajustar el valor de las negociaciones de productos a un
nivel comparable con el de paises que tienen un nivel de
desarrollo similar al nuestro;

C> Negociar preferentemente productos demandados . por dos o
mas paises;

D> Conceder» los derechos iniciales de negociacién sélo a nuestros
principales proveedores;

EY Evitar al maximo la negociacidon de  productos actualmente
sujetos a permiso previo de importacidn; -
F> Excluir de la negoclacidén productos en los gue enfrentamos
restricciones externas a las exportlaciones naciouales:

G> Mane jar las: negociaciones sobre productos agropemarios,
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forestales, pesquervs y prescindibles oniczmente en 't':aso‘s ;ﬁuy

particulares y mediante cuotas globales de importacidn: y B

H)Y DNo negociar fracciones arancelarias gendricas paré ykevi‘t,éx-,

consolidar concesiones sobre un conjunto de productos, i
B> Ofrecimiento general de México.

E! representante de México comunicé al Grupo de. Trabajo  que
su gobierno habia decidido de modo unilateral adoptar dos medidas
que estaban estrechamentle relacionadas con SL; régimen de comercio
exterior. La p‘rimera era establecer un nivel arancelario maximo de
50% ad valorem. La segunda era reducir linecalmente a lo largo de
un pariodo de 30 meses. los derechos arancelarios aplicados a la
mayorian de las partidas que estaban actualmenle comprendidas entre
20 y 50%.

En relacidn con la primera medida, Méxivo estaba dispuesto a
consolidar como parte de su proceso de adhesidn, e! derechs maximo
de 50%. Como la segunda medida era una operacion a plazo medio,
México estaria dispuesto a estudiar la posibilidad de establecer
consolidaciones adicionales en negociaciones producto por productu
on el contexto de 1a proxima ronda de negociaciones
multilaterales.

En cuanto a los nuevos programas sectoriales emprendidos por
México, estarian basicamente protegidos por derechos arancelarios
en vez de estarle por permisos de importacién como hasta ahora.
Cuando fuere necesario, v por un plazo hasta de ocho ahos se
haria uso. como medida de transiciéon., de un arancel mayor al antes

sefialado, que en ningan caso excvederd de la mitad del arancel que

155



nuormalmente le corresponda. Ese recargo se reducird gradualmente y
en forma lineal, a fin de que al término de los ocho afos guede
reducido a cero.

1. El Decreto del 30 de abril de 1986.

El 30 de abril de 1986 se modificaron unas 4,000 partidas del ’
arancel de la Tarifa del Impuesto General de Importacién, y se
redujeron los derechos correspondientes, en la forma ofrecida por
el gobiorno de Mdéxico a los miembros del GATT.

‘“Con arreglo a este programa de reforma ar-ancelax'i.a y segin
el grado de elaboracién, los producltos quedarian sujetos, cn
términos generales, a derechos arancelarios que estarian
comprendidos entre 0O y 30% al final del periodo de 30 meses. Se
podrian consolidar algunos de estosx derechos arancelarios como
resultado de negociaciones con las partes contratantes
interesadas’’,

2., Compromiso de México.
ad Productos agricolas e industriales.

Como parte de la aportacidn de Méxice ol GATT con motivo de
su adhesion estaria dispuesto a consolidar derechos a un tipo
maximoe de S0X, para la totalidad del arancel mexicano, con
inclusién de los productos agricolas e industriales. Este
compromiso podria quedar recogido en el Protocolo de Adhesién o en
el Informe del Grupo de Trabajo. E! ofrecimiento mexicano dependra
de su aceptacién por las partes contratantes como  elemento
importante de la aportacion inicial de Mixico para su adhesidn ad

Acuerdo General.
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b> Programas sectoriales,
En relacién con los programas sectoriales del Plan Nacional

de D ollo, el isc de Méxdco es que en los nueve

sectores objeto de programas sectoriales de desarrollo se podrian
aplicar a los aranceles generales temporalmente y por un plazo de
hasta 8 aflios un arancel superior hasta en 50% al que normalmente
le corresponde. Transcurrido este periodo, los impuestos a la
importacién de México no serian superiores a 50%. El arancel mayor
al norma! seria de cardcter transitorio, para dar tiempo a un
reajuste en los sectores correspondientes. Su incidencia se
reduciria también durante 30 meses.
G Negociacidn arancelaria bilateral.

1. Productos negociados.

ad) Agropecuarios.
En relacién con el sector agropecuario, se npegociaron 66
fracciones del capitulo 1 al 19 manteniendo para los m#&s sensibles

de ellos el quisite de p (] previo, principalmente pfoductos

de los cuales existe un gran déficit en el pafs, como la leche,

la grasa butirica y los sebos, o insumos indispensables para el

sector, como las semillas para siembra y los productos para

inseminacién, se evité totalmente la negociacién de productos

bAsficos de alta prioridad social como los cereales y granos, o de
productos sensibles como las frutas frescas.
b> Bebidas alcohdélicas.

Las bebidas alcohdlicas fueron negociadas sujetas a una cuota

de importacién con el fin de dar transparencia a su comercio.
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) Bienes de capital.

Se negociaron 156 fracciones comprendidas en los capitulos 84
al 90 que incluyen en su gran mayori{a bienes de capital, de las
cuales se detecto que existe produccidn nacional en 85 de ellas.
Con excepcién de tres fracciones, en practicamente todas las
restantes se negoclaron aranceles superiores a los vigentes por
mdrgenes de 5 a 20 puntos.

Se tomdé en cuenta la sensibilidad y el cardcter estratégico
de la produccién de bienes de capital en renglones tales como
miquinas-herramientas para la construccidn, grias, bombas, equipo
de generacién y transmisién de electricidad, etc., con objeto de
ﬁnutar al minimo las concesiones en estos productos. Aun cuando
se procuraron mirgenes adecuados se evitd caer en 1a
sobreproduccién a esta industria por los efectos negativos que
pudiesen tener a largo plazo.

d> Bienes de consumo.

Los Dbienes de consumo hegociados se incluyen en 62
fracciones arancelarias que abarcan del capitulo 1 al 22 para los
bienes no duraderos y en su mayoria bdsicos, y del capjitulo 85 al
97 para los bienes duraderos. Una parte importante de estas
concesiones se refiere a productos sujetos a permiso previo y bajo
el =mistema de cuotas de importacidén. Otro grupo lo representan
articulos que se eliminardn de permiso de importacién despuds de
periodos que alcanzan hasta ocho afios, lo que permitira a la
industria nacional contar c<on plazos razonables para mejorar

calidad, variedad, precios, etc., en sus productos.
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e) Electrdnicos.

Los productos comprendidos en diversos programas de
desarrolio industrial como, la industria electrdnica, se
negoclaron con el criterio de propiciar la importacién de insumos,
partes y componentes que permitan seguir cumpliendo las bases de
dichos programas y a la vez protejan adecuadamente sus productos
finales. Se hizo una concesidn en mdquinas computadoras y sus
partes, comprometiendo unicamente la consolidacién de un arancel
de 40X pero manteniendo las fracciones sujetas a permiso previo,
por las condiciones y necesidades especiales de este sector.

> Materias primas industriales.

En general, los productos que se negoclaron ceon bajos
aranceles, corresponden a materias primas de uso difundido en la
industria y que no se pueden obtener en el pals, como el asbesto,
el coque de hulla, el 6xido de aluminio, el niquel en bruto, el
mineral de estafo; o cuyo abastecimiento internc es insuficiente
como los cueros y pieles en bruto y las pastas para papel. Este
ultimo producto =me negocld sujeto a cuota de importacidn, para
evitar el dafio a la produccidn nacional y permitir la importacidn
de los faltantes.

€ Papel periédico o prensa.

Se negocié =sdélo una fraccidn gendrica, relativa a papel
peridédico o prensa, por considerar que su campo de aplicacién ests
claramente definido, no se afecta a la produccién nacional que es
deficitaria y la itmportacién se sujeta previo y a cuota.

h> Siderurgicos.
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Se hizo concesién en sdélo un producto siderirgico que se
halla actualmente bajo la restriccién de cuotas de importacién en
el mercado norteamericano Cmalla de alambre soldadad. La
negociacién es condicicnal a un arreglo bilateral que elimine
dicha restriccidn a las exportaciones mexicanas.

+ 1) Textiles de uso técnico.

Se negociaron sdélo dos productos incluidos en el Acuerdo
Multifibras. Se trata de tLecxtiles de usos técnlcos que no se
fabrican en el pais,

2. Condiciones de los productos negociados.

Del total de fracciones negociadas, 298 se encuentran
actualmente exentas del requisito de permiso previo de
importacién, y 75 sujetas a dicho requisito. De entre Ilas
fracciones exentas de permiso, se negociaron tres que
eventualmente podrian sujetarse a este requisito, las cuales
representan 03X del valor. Por o que hace a las fracciones
controladas, éstas se negociaron con la siguiente modalidad: a 29
se les eliminara el permiso previo, integrandose estas Jdltimas,
con tres fracciones que se creardn lberadas y se considera que se
eximen de permisos debido a que las fracciones genéricas que las
clasifican se encuentran controladas; y las 26 fracciones
restantes se les eliminardad este requisito en periodos de 3, 5 u 8
afos.

De las 373 [fracciones negociadas, sdélo en 52 casos se

hicieron c jones a un nivel de arancel inferior al existente

en esa fecha; de dstas, 32 se consoclidardn de inmediato, es decir,
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a  partir de la fecha de adhesion, a 12 fracciones se les
consolidard el arancel después de un periodo de 3 anos y A las 8
fraceiones restantes en un periodo de 5 anos.

Lo anterior significa que 321 fracciones se negociaron con
aranceles iguales o superiores a los vigentes al 29 de abril de
1985, las cuales representan 154% del valor de la importacién
total de eose afio, es decir, 97% del valor negociado con los
paises miembros del GATT.

3. Participacion de paises en los productos
negociados.

En la nota explicativa sobre los resultados de la negociacién
de adhesion de México al GATT, se dice respecto de cada uno de los
10 paises que participaron que Estados Unidos, principal socio
comercial de México, resulté el pais mas relevante, tanto en
numero de fracciones concedidas, como en la produccién de comercio
negociado <125% de las importaciones totales de 1985). Le s=siguen
en importancia Canada vy CEE, el primero con 41 fracciones
negociadas, que comprenden 4.8% de la importacion v la segunda,
con 128 fracciones en las que se otorgd concesién y que comprenden
3.1% de la importacién totai. Estos paises abarcan prdcticamente
la totalidad de las fracciones negociadas.

De los restantes siete palises destacan: Nueva Zelandia. que
en  sdélo 20 fracciones negocicé 2.4% de la importaciéon mexicana,
principalmente de productos Jagropecuarios (ganado de cria, leche,
lanas, cueres, etcd; Japon. se le concedieron 10 fracciones que

incluven 1.3%4 de las importaciones; con los 5 ultimos paises
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(Suecia,‘ Noruega,  Suiza. Austria  y Finlandiad se negociaron 83
fracciones, con 1.8% de la importacidn, )

4. Comparacién entre la negociacién arancelaria de
1979 y la de 1986,

En el ejercicio de adhesion al GATT que serreauzé en 1979 se
ofrecié concesion en 304 fracciones arancelarias que representaron
8.6% de las importaciones de 1976 y 10.2% de las efectuadas en
1985, De estas fracciones 138 se negociaron bajo permiso de
importacidn y 166 exentas de este requisito.

En 1986 se negoclaron 96 fracciones que también habian sido
negociadas en 1979, De éstas, 56 se negoclaron ahora con el
arancel menor al negociado en 1979; 11 con arancel igual y 29 con
arancel mayor respecto a 1979. De las mismas 96 fracciones, 21 se
negociaron en 1986 libres de permiso previo de importacdn, en
tanto que en 1979 se habian ofrecido sujetas a este requisito. Sin
embargo, en la mayoria de estos casos los aranceles negociados son
mayores a los que se habian ofrecido en 1979.

Adicionalmente, se negocliaron en 1986, 26 fracciones sujetas
a permiso previo de Jas cuales 8 se habian _concedido en 1979
libres de permiso previo; y las 18 fracciones restantes, en ambos

periodos se negociaron controladas.
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RESUMEN

El pais se encontro en 1985-1986 con dos elementos
adicionales que no existian en 1979:
1> un modelo exportador y
2> una liberalizacién de la economia nacional sobre la
conveniencia o no de que nuestro pais ingresara al GATT.

Las exportaciones son el unico medio _por el cual podemos
salir adelante: nuestro modelo de desarrollo econdmico es, debe
ser, hacia afuera y no hacia adentro, como durante décadas lo fue,
basado en la sustitucidén de importaciones a ultranza.

El otro elemento que no existia en el periodo de 1979-1980
era la expedicion del acuerdo que exime del requisito previo, por
parte de la Secretaria de Comercio y Fomento Industrial. La
importaciéon de todas las mercancias comprendidas en la tarifa dcl
Impuesto General de Importacion, con las excepciones que en el
mismo se indican, incluyendo la importacion que de dichas
mercancias se realicen a las zonas libres de! pais.

El Gabinete de Comercio Exterior cred un Grupo
Intersecretarial para ldevar a cabo la negociacién. El Grupo fue
coordinade por la Secretaria de Comercio y Fomento Industrial
(SECOFI> y lo integraron represenban‘bes de las sigulentes
dependencias:

1. Sccretaria de Relaciones Exteriores (SRE).
2. Secreturia de Hacienda y Crédito Publico (SHCP).
3. Secretaria de Energia, Minas e Industria Paraestatal (SEMIP).

4. Secretaria de Agricultura y Recursos Hidraulicos (SARH).
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£l Secretario de Comercio y Fomento Industrial envig, el 26
de noviembre, al Director del GATT solicitud formal por escrito
para que nuestro pais iniciara el procesc de adhesidn al acuerdo
General, de acuerdo con su articulo XXXIII.

El Consejo de Representantes establecié un Grupo de Trabéjo
encargado de examinar la solicitud de adhesién al Acuerdo General
de conformidad con el articulo XXXIII presentada por el Gobiernp
de Meéxico, y hacer recomendaciones al Consejo, entre las que podra
figurar un proyecto de Protocolo de Adhesion.

En la ditima reunidn del grupo de. Trabajo se autorizaron tres
document.os:

1. Proyecto de Protocolo de Adhesién de Mdxico al Acuerdo General.

2. Informe del Grupo de Trabajo.

3. Lista LXXVII-MEXICO de los productos que México concesioné como
aportacién por su adhesién al GATT.

La estructura del Protocolo consiste en un preambulo, tres
partes y 14 articulos o parrafos de los cuales 11 forman parte de
lo que se conoce como Protocolo Estindar que es el que han
utiizado casi todos los paises que actualmente son partes
contratantes del Acuerdo General; Yy 3 parrafos operativos
adicionales que son los que cubren lo.s intereses particulares de
México.

Cuando México y las partes contratantes hayan terminado las
negociaciones arancelarias relativas a Jas adhesion, o adjuntara
al Protocolo la Lista de México que resulte de ellas. La decisidn,

se sometera después a votacién por las partes contratantes de
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conformidad con el articulo XXXIlII. Cuando se haya aprobado la
decisién, el Protocolo de Adhesidn  quedara abierto para su
aceptacién y México pasara a ser parte contratante 30 dias después
de haber aceptado dicho Protocolo.

A partir del 24 de agosto de 19806, México es parte
contratante del GATT.

En cuanto a los nuevos pregramas sectoriales emprendidos por
México, estarian basicamente protegidos por derechos arancelarios
en vez de estarlo por permisos de importacicn como hasta ahora.

El 30 de abril de 1986 se modificaron unas 4000 partidas del
arancel de l!a Tarifa de! Impuesto General, de Importacidén. y se
'redu_jeron los derechos correspondientes, en la forma ofrecida por

el gobierno de México a los miembros del GATT.
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IV. IMPLICACION DE LA ENTRADA DE MEXICO AL GATT.
1. IMPLICACIONES DE LA ENTRADA DE MEXICO AL GATT.
A. En la politica econdmica.

El Centro Tepoztldn realizé una reunién para estudiar el
ingreso de Médxico al GATT y sus implicaciones para la evolucidén
futura de nuestro paifs. En esta reunién se establecieron una serie
de interrogantes, muchas de las cuales inciden en la elaboracién

de una futura polftica econdmica, dentro de la cual, la politica

o cial rep: ta un papel muy importante.

Algunas int ogant b las consecuenclas de la
participacién de México al Acuerdo Jdeneral son: Cudl serd la
estrategia de promocién de las exportaciones? Cémo estimularemos
nuestras exportaciones sin provocar medidas compensatorias? Cuidl
serd la politica de inversiones extranjeras? Gémo diversificaremos
nuestro comercio exterior? Cémo se ligard la deuda al comercio?,
etc.

B. En la politica industrial textil.

El  Acuerdo Multifibras es un convenio que regula el

comercio mundial de los textiles y de las prendas de vestir; tiene

como propdsito reducir progresivamente los obstdculos al comercio

de los textiles y la lberalizacién de los mismos. Este Acuerdo
Multifibras estd negociado dentro del GATT,

Las interrogantes que surgen son: Cuil va a ser la estrategia
de México en la promocién de la industria textil, en el mediano y
largo plazo?.

C. En la politica aduanera: El sistema armonizado.
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Se firmé en Bruselas el convenio intérnaqicnal del sistema
armonizado de designacidn y codificacion de mercancias gue crea
el llamade Sistema Armonizado. El objetivo de este Sistema
Armonizado es el deo favorecer el establecimiento de una
correlacién entre las estadisticas del comercio de importacién vy
exportacion, por una parte y l.as estadisticas de produccién por
otra. Asi como dar respuesta a las necesidades planteadas mediante
una nomenclatura arancelaria y estadistica combinada.

Las implicaciones para México y las interrogantes a resolver
son: Cudl - sera la posicion de México . ante el Consejo de
Cooperacidn Aduanera©.

De jard Mdéxico de ser observador en el Consejo de Cooperacidon

Aduanera®?.

Suscribira la Convencién del Conse jo de Cooperacidén
Aduanera?, Suscribira el Convenio Internacional del Sistema
Armonizado de Designacién Yy Codificacién de Mercancias?. Al

parecer si. Pero CudndoT.
D. En relarién con los Cdédigos de Conducta del GATT.

Como resultado de la Ronda de Tokio se suscribieron seis
Cédigos de conducta gque son verdaderos tratados internacionales.
Estos Codigos son: El Cdédigo de Valoracion de Aduana, el Cdédigo
sobre Subvencioness y Derechos Compunsatorios, el Codigo
Antidumping Revisado, e] Coddigo sobre Obstaculos Tdécnicos al
Comercio, «l Cddige sobre Procedimientos para el Tramite de
Licencia de Importaciéon y el Cddigo sobre Compras del Sector

Publico. Cada uno de ellos tiene implicaciones directas sobre la
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mat.eria =] materias que reglamentan: valoracion adganera,
subvenciones y derechos compensatorios. dumping, ubsbéculos‘, ;
técnicos al comercio, procedimientos sobre las Hmitacionss
cuantitativas de las importaciones. compras del sector publico.

El Gobierno de México se comprometido a ser parte de los cincoe
primeros Cdédigos mencionados, seis meses despuds de la entrada de
nuestro pafs al GATT.

El Gobierno Mexicano decidid darie a los Cddigos de Conducta
el tratamiento de tratados internacionales y no de acuerdos en
forma simplificada. De esta forma cumple con la obligacidén
constitucional de que el Senado de la Republica de su apreobacidén a
los Codigos de Conducta para que posteriormente el Presidente de
la Republica los pueda ratificar.

E. En relacién con el ENTENDIMIENTO entre Mdxico y
Estados Unidos sobre subsidios e impuestos compensatorios.

Lo mds conveniente, antes de pensar en la terminacién o
prorroga del ENTENDIMIENTO con Estados Unidos, seria examinar
cuidadosamente la evolucion de las relaclones comerciales
bilaterales y multilaterales con nuestro vecino del norte. A la
luz de este andlisis se debe tomar la decisién correspondiente. No
olvidemos que el ENTENDIMIENTO es €1 resuitado de una serie
equilibrada de interesces, derechos y obligaciones de las partes;
=i para la fecha sehalada ese equilibrio se hubiere roto o
alt.erado, 1a solucién podria serr prorreogar o0 @ renegociar  un
nueve ENTENDIMIENTO o© quiza la celebracidn de un tratado bilateral

ampliado sobre cumercic v otros asuntos. incluvendo la  inversidn
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norteamericana en Mdxdco.

Lo que es muy importante tomar en cuenta en la politica de
comercio exterior de México con Estades Unidos, es el culdadoso
equiltbrio que debe existir entre la relacién bilateral con la
multilateral. Cada una de ellas cumple con un objetivo especifico
y no se debe descuidar una en perjuicio de la otra.

F. Entendimientc entre el Gobierno de los Estados
Unidos Mexdcanos y el Gobierno de los Estados Unidos de América
relativa a un Marco de Principlos y Procedimientos de Consulta
sobre Relaciones de Comercio e Inversidn.

Un hecho positivo dentro de las relaciones
México-Norteamericanas lo constituye La celebracidén, el 6 de
noviembre de 1987, de un Entendimiento respecto de un Marco de
Principios y Procedimientos de Consgulta relacionado con el
Comercio y la Inversién. En esta frecha " salié publicado en la
prensa nacional tanto el proceso de las negociaciones como el
Entendimiento, formado éste por una Declaracién de Principios, un
Mecanismo de Consulta y un mejor Intercambio de Datos. Anexo al
Entendimiento se encuentra una Agenda de accidn inmediata, para
celebrar consultas sobre productos textiles, agricolass,
siderurgicos, inversiones, transferencia de tecnologfa y propledad
intelectual, electrdnicos; en igual forma para intercambiar
informacién en el sector de servicios.

1>. Declaracidén de Principios.
E! Gobiernc de los Estados Unidos Mexicanos y el Gobierno

de los Estados Unidos de América:

170



1. D o ac tar aun mas la amistad y el espiritu de

P ién entre b pat. H

2. Reconociendo que el didlogo permanente y las consultas
frecuentes sobre asuntos de comercio e inversién son vitales para
la relacidén constructiva y positiva entre los Estados Unidos

Mexicanos y los Estados Unidos de América;

3. R iendo el d de lver todos los asuntos lo mas
pronto posible;
4. Tomando en cuenta la participacién de ambos paifses en el

Acuerdo G 1 b A 1 Ad os y C cio (GATIY, y

tomandoc nota que cada una de las partes se reserva los derechos
que le pudieren corresponder bajo los términos del Acuerdo
General, as{ como bajo sus acuerdos entendimientos y demis
instrumentos;

8. R iendo la situacid actual de México como pafs en

desarrollo y los derechos y cobligaciones acordados a los paises en

dezsarrollo bajo el Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y

[+] clo y tod los demds inst os que de ¢l se desprenden;

6. Reconociendo 1la importancia de promover un ambiente mas

abierto y predecible para el cc cio inter ional Yy 1a
inversién;

7. Tomando en cuenta la necesidad de eliminar las barreras no
arancelarias a fin de facilitar un mayor acceso a los mercados de
ambos pafses;

8. Reconociendo que los ingresos derivados de las exportaciones

son esenciales para poder dar cumplimiento a las obligaciones

171



derivadas de la deuda externa;

9. Reconociendo los beneficios que pueden resultar para cada pais
del incremento en el comercio internacional, am{ como los efectos
adversos del proteccionismo;

10. Reconociendo el creciente papel de los servicios en sus
economias internas y en sus relacionea bilaterales y tomando en
cuenta los compromisos adquiridos por ambos paises en la Ronda
Uruguay;

11. Reconociendo el papel complementarioc de 1a inversién

extranjera directa en la promocién del crecimiento, creacién de

empleos, 113 del cio, transferencia de tecnologia vy

d 1 dmico:

12. Reconociendo 1la importancia de otorgar una proteccién y
observancia adecuada a los derechos de propiedad intelectual ’
dentro del marco de las leyes y reglamentos de cada pafs y tomando

en nt sus omi en el GATT, as{ como en los Convenios

administrados por la Organizacidn Mundial de la Propiedad
Intelectuat (OMPI> y en la Convencién Universal sobre Derechos de
Autor.
13. Reconociendo el papel especial del comercio en el desarrollo
de sus regiones fronterizas y la necesidad de una cooperacién
especial en los asuntos de comercie fronterizo;
14. Tomando nota de los avances realizados en el actual proceso de
apertura de la economfia mexicana.

2>. Mecanismos de Consultas.

1. Cualquier parte puede solicitar consultas en exualquier
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momento a la otra parte en cusiquier asunto que concierna a las

laci biiateral de clo y de inversidn, incluyendo

¢ vund o

y probl de clo e inversidén. Toda consulta

opor
merd sin menoscabo de los requerimientos que establecen las leyes

nacionales:.

2. Toda s=molicitud de lta deberd t p o por una

explicacién escrita relativa al tema que ser# discutide y las

¢

s deberdé leb dentro de un plazo de 30 dias

posteriores a ia presentacién de la solicitud, a menos de que la

parte solicitante acepte celebrarlas en una fecha posterior. Las

itas so lob &n inicialmente en el pais cuya medida o
préctica sea objeto de im Wismcusién,
3. En caso de que las consultas impliquen una diferencia relativa
a una medida o préctica comercial, se hard todo lo posible para

resolver la mizsma a ndvel de grupo de trabajo. Cada parte podrs

licitar la imid del t en una instancia esuperior. En

casco de no lograrse un acuerdo dentro de los 30 dias subsecuentes

a la pri 46 lquier parte podré buscar otros madios
para x X La, do  su imidn a log procedimientos de
solucidn de difer cl licabl en el A do G 1 b
A 1 Ach y G cio (GATT), del cual ambos pafses son

Partes Contratantes. Si una medida es turnada al GATT las

conmultas bajo este Entendimient.o & 1d d. coma
consultas bajo el Articulo 0N 1> del GATT, o cualquier
consulta bilateral preliminar requerida como parte de cualquier

CGédigo del GATT, con referencia a los procedimientos de =solucidén
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de diferencias.

4. En caso de que las consultas involucren una medida o priaéctica
sobre inversién, se hard todo lo posible para resolver el tema a
nivel de grupo. de trabajo. Cada parte podra solicitar Ila
reconsideracién del tema en una instancia superior. Si no se logra
un acuerdo dentro de los 30 dias =iguientes a la primera reunidn,

cualquier parte podrd utilizar otros medios. consistentes con =u

legislacién interna y sus obll i int i 1
8. Se deberan realizar consultas anualmente a nivel de Gabinete

o Subgabinete para revisar el estado que guardan las relaciones

bilaterales en materia de io @ 1§ rsién.

6. Toda consulta bajo este Entendimiento =ser#é encabezada en forma
conjunta por la Secretaria de GComercio y Fomento Industrial
(SECOFI> del Ilado mexicano y por la Oficina del Representante
Comercial de Estados Unidos <(USTR> por parte Estados Unidoms de

América, SECOFI y USTR =mersén apoyad por I 1 jos de otras

entidades gubernamentales, segin las circunstancias lo requieran,
pudiendo delegar su autoridad cuando ello sea apropiado.

8. Intercambio de Datos.
1. Ambas partes examinarén los requirimientos y posibilidades que
surjan para un mejor intercambio de Iinformacién estadistica.

Adici 1 te, b partes participardn en el estudio sobre

aranceles del GATT.
4>. Agenda de Accién Inmediata.
En relacién con el Entendimiento entre el Gobilerno de los

Estados Unidos Mexicanos y el Gobierno de los Estados Unidos de
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América relativo a un M de Principi y Procedimientos de

C 1} sobre Cc et e I idn, México y lom Estados Unidos

de América confirman lo siguiente:

1. Estar preparados para iniciar Ila celgbracién de consultas
bilaterales, dentro de los 90 dias posteriores a la firma del
Entendimiento referido, sobre los siguientes Temas:

- Productos textiles.

- Productos agricolas.

- Productos siderurgicos.

- Asuntom de i{nversidén.

= Asuntos relacionados con la transf cia de ¢ logia y

propiedad intelectual,

- Product lect.rénd

- Intercambio de informacién en el sector de servicios orientados
a profundizar su andlimis y contribuir a los trabajos de la Ronda
Uruguay de negociaciones Comerciales Mult,uatol;al.s.
2. Ambas partes reconocen que la inclusién de los temas anteriores
en la Agenda Inmediata de Consultas no limita el derecho de cada
pais para incluir otro asunto =sobre comercio e inversién que
pudiera surgir en el corto plazo y requiera consultas bilaterales
inmediatas; tampoco prejuzga la inclusicis de nuevos temas en el
futuro.
G. En los servicios.
El conocido periodista Rogelio Cardenas Sarmiento hace notar

que en el comercio internacional se estian produciendo dos

fendmenos. Uno de ellos es que el io de bi se
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acompafia cada vez més del de servicios, pues la venta de cualquier
producto tangible de un pafs a otro exige de ia presencia de una
multitud de servicios como transporte, seguros, bancos,

aimacenes, etc. El otro fendmeno es que ar el i}

de productos generados por el sector servici principal

por las recientes trangacciones de servicios financieros,
informacién e informdtica.

Pentro del concepto de =mervicios estd comprendido el mercado

de inf ion, tel d lones, t te maritimo y

terrestre, tecnologia comercial de promocién microelectrdénica,
seguros, sistemas contables, publicidad, servicios financieros vy
bancarios, mervicios de ingenieria, de arquitectura, de
;:onsult.orla, etc.

Los servicios representan entre la mitad y los dos tercios

del producto interno bruto de los principales paises
industrializados.

En la reunién del Centro Tepoztlin el dest ok ist.a
Tom#és Pefialoza Webb, al t los probabl efectos del ingreso

de México al GATT sobre el =mistema bancario mexicano, resalté que
20% de nuestras exportaciones y 542 de nuestras importaciones
estaban constituidas por serviclos. Subrayé que la mayor parte de

los egresos por smervicios corresponden al sector financiero, sobre

todo int > 