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INTRODUCCION.

La realizacidn de este trabajo obedece a las sugerencias del te-
ma que hizo en Su catedra de contratos mercantiles y a la que tu
ve el honor de asistir, el eminente maestro y jurista licenciado
René Manuel Haro Santisteban.

El tema que vamos a tratar es uno de 10s mis importantes en
la sociedad, basado en la necesidad de tener debidamente asegura
dos los bienes mis valiosos de las personas. Por 1o que resulta
obvio que la vida es uno de los conceptos devmayor val{a con que
contamos. Sin embargo, existe desconocimiento en ocasiones sobre
1a funcidn del contrato de seguro y por lo tanto, pactarse conve
nientemente un Seguro de vida. Teniendo en consideracidn que la
muerte es un riesgo para quien le ocurre.

Por otro lado, el contenido y alcance jur{dico dei clausula-
do correspondiente, resulta poco conocido en su marco legal com-
pleto por la diversidad de tipos de seguros que existen en la ac
tualidad.

Histdricamente no se encontraba bien planteado (de los afios
setenta hacia atrds). Las sugerencias que hacian las compaiifas
de seguros hacia los asegurados, no era suficiente para conven-
cerlos de adquirir un contrato de seguro de vida que operaba sé-
10 cuando el titular de dicho contrato mor{a, siempre y cuando
se hubieren cumplido todos los requisitos que imponfa la compa-
fifa aseguradora, esto significaba un reto para los vendedores de
Seguros ya que debian tener una gran capacidad para persuadir de
1a bondad aparente del contrato, teniendo que motivar al compra-
dor basicamente sobre lo desamparados que quedarfan sus deudos
en caso de su fallecimiento. Después de los aiios setenta la si-
tuacidn cambid y ahora, se auna a la inversidn econdmica con ren



dimientos monetarios, pero que ademis, funciona como seguro para
el caso de nuerte, con la alternativa de que el asegurado, en vi
da, puede disponer de las primas pagadas porque su planteamiento
bisico es en esencia ahora la inversidn o el ahorro econdmicos y

seguro para el caso de muerte.



CAPITULO I
ANTECEDENTES HISTORICOS.

1.1 Origenes del contrato de seguro.

Desde sus origenes, el contrato de'seguro constituye uno de los
mas afortunados aciertos del hombre en su lucha por encontrar la
forma de eliminar de su vida el riesgo y la incertidumbre.

Este contrato, desde que aparecié ha sido un factor determi-
nante de progreso en el orden sociocecondmico. Nacid por la nece-
sidad experimentada del hombre, de protegerse de una forma mas
efectiva de toda clase de dafios causados por los imnumerables
riesgos que constantemente lo amenazaban,

Bl tiempo ha demostrado la gran eficacia e importancia que
tiene dicho contrato, como una verdadera medida de proteccidn
sin paralelo, para hacer frente a la adversidad y de esta manera
dar solidez y certidumbre a todo tipo de empresas. El hombre ha
encontrado la forma de incrementar el nfimero y el valor de sus
bienes que actualmente disfruta, ha logrado aumentar el periodo
de duracidn de la vida humana, por diversos medios ha hecho que
ésta resulte agradable y placentera, sin poder eliminar los ries
gos que constantemente lo ponen en peligro de perder o de ver
considerablemente disminufdos la integridad f{sica de su perso-
na, asi como de sus bienes y proyectos. Por el contrario debido
al grado de progreso que actualmente existe estos peligros han
aumentado en su nimero y en 15 gravedad de sus resultados; pero,
con la existencia del seguro se ha logrado amortiguar esos da-
fios, haciendo que sus efectos sean menos graves, desplazando el
riesgo y la difusién de las pérdidas. (1)

(1) SALAS SUBIRAT, Rafil, La Historia del Seguro de Vida, Revista
Mexicana de Seguros, pp. 11-15.



El seguro es un mecanismo que tiene por objeto la distribu-
cidn de pérdidas azarosas, toma algunas de sus reglas del
azar mismo, mediante la observacidn de la frecuencia de he-
chos ocurridos. Actualmente es un medio de previsidn que
viene a conjugar incalculables medidas que en las mas diver
sas circunstancias de la historia, se fueron adaptando para
aminorar los daiios previsibles desde un punto de vista geng
ral. (2)

Para conocer el antecedente del seguro de vida, es necesa-
rio analizar en primer término, a la institucidn del contrato
de seguro, tomando como base al Derecho Mar{timo, debido a la
clara relacidn que existe entre éste y la actual contratacidn
de seguros, para llegar por medio de é1 a nuestro tema de estu
dio. :

1.2 Pueblos antiguos.

Su orfgen se atribuye a los tiempos mas antiguos; existen
,autores que afirman, que en la época del auge de Babilonia, en
10s afios 4000-3000 A.C., ya Se practicaban 10s contratos de prég
tamo a la gruesa, como un medio de desplazar hacia otros el ries
go de pérdida o de dafios inherentes al comercio maritimo. Esta
misma clase de empréstitos sobre embarcaciones, se practicaban
en la India, alrededor del afio 600; en Grecia se usaban en el si
glo IV A.C., se realizaban conteniendo la condicidn de que si la
cosa que se daba en garantfa sufria dafio o se perdfa en la aven-
tura, automaticamente quedaba cancelado y bajo estas condiciones,
al embarcar mercancia para trasladarla de un lugar a otro, et
propietario podia obtener con garant{a de la misma uno de tales
préstamos, pagando un interés mis alto que el ordinario para ope
raciones normales de esta clase, debido a que en el mismo se in-
clufa, una prestacidn adicional para cubrir el peligro de naufra
gio, captura, pirater{a y también se llevaba a cabo en situacio-

(2) GOMEZ ARREOLA, Salvador., Los Seguros Privados en México,
(ed. de la R. M, S. de la Impresora Barrie) pp. 13 y 14.




nes diversas a las de la aventura mar{tima; pues en caso de que
el riesgo se realizara, el prestamista sufria pérdida y el dueifo
de la carga se liberaba de liquidar su adeudo. Asimismo, se po-
d{a obtener préstamos sobre la carga y el valor de la embarca=
cidn y, ain mis, sobre los fletes; todo dependfa que el solici-
tante de aquéllos fuera propietario del cargamento o también del
barco, de esta forma, quien recibia el préstamo disponia de un
capital dtil para el fomento de Sus negocios y, también gozaba
‘de los beneficios de un convenio que le ponia a cubierto de los
riesgos de la aventura, desplazando de esta manera la contingen=-
cia hacia otros, fomentando el comercio y otorgando segﬁtidad a
las operaciones realizadas. (3)

En el siglo V A.C., las leyes maritimas Rhodianas, fueron
las primeras en legislar sobre ia averfa comin -sindnimoc de la
moderna averia gruesa- habiendo sido adoptada como de uso comer-~
cial. También legislaron sobre el seguro mutuo, pero sin atri-
buirle fundamento jur{dico alguno. (4)

1.3 Grecia.

En este pafs se establecieron medidas de proteccidn a los na
vegantes y en particular a los navios del estado, para proteger-
los de los ataques enemigos de los piratas. Igualmente, la teo~
ria del riesgo mar{timo estuvo en su auge fundamentalmente en 1o
que corresponde a la legislacidn sobre el préstamo a la gruesa,
género de prestacidn que con frecuencia se usaba por los comer-
ciantes, quienes por este medio encontraban la forma de procurar
se grandes ganancias. (5)

Se da el nombre de préstamo a la gruesa, al convenio por el
cual una persona cedf{a una suma de dinero de su propiedad, para
que sirviera a operaciones maritimas, la que deber{a retribuirse

(3) cfr., SALAS, op. cit., pp. 11 y ss.

(4) Idem. p. 13.

(5) Apuntes para la liistoria del Seguro, R. M. S., Vol. XVIII,
n. 191, México, febrero de 1964, pp. 45-58.




con un interés naiditico; la condicidn esencial era que el cargador
del buque no estaba obligado a pagar el capital si los objetos
afectados arribaban a buen puerto. El prestamista por regla gene-
ral, tomaba por su parte la precaucién de hacer hipotecar los bie
nes y, de esta manera, los derechos que deberia ejercer en el su-
puesto de una pérdida de cargamento. Desde el momento en que el
navio arribaba, también se liberaba de todos los riesgos. (6)

En Grecia el comercio adquiri6 verdadera importancia, debido
a que se concedid la facultad de ejercerlo a todos los ciudada~-
nos, haciéndose necesaria una reglamentacidn al respecto. Con pos
terioridad se dieron las normas reglamentarias que llegaron a ser
los fundamentos de la codificacidén romana. (7)

Bn este pafs las primeras manifestaciones del seguro de vida
que surgieron en los siglos II y III A.C., fue con las sociedades
funerarias que eran sostenidas por la contribucidn econdmica de
sus miembros, y tenfan como misidn principal, responsabilizarse
de los gastos que se originaban por el fallecimiento de alguno de
sus Socios y las necesidades inmediatas de viudas y huérfanos. (8)

Bn la edad media existieron sociedades mutualistas que se ocu
paban de las obras de caridad y también sepultaban a los muertos;
ten{an establecido un fondo de auxilio con la contribucidn que
sus miembros hacfan a la tesoreria, ayudaban a las personas que
sufrian dafio o pérdida causados por algin acontecimiento fortui-
to. (9) De la misma manera estuvieron las gildas, cComo recursos
elementales de defensa, eran asociaciones con intereses profesio-
nales o culturales comunes, en las cuales las cuotas no estaban
en relacidn con las prestaciones. Su misién principal, era prote-
ger a sus miembros de los abusos de los poderosos, pagaban -los im

(6) cfr., Vol XVIII, op. cit., pp. 45-58.

(7) FERIANDEZ, Rafael., Trayectoria Histdrica del Seguro de Vida
en México, R. M. S., Vol. XV, n. 176, nov. de 1962, pp. 45-47.

(8) Cfr., SALAS, op. cit., pp. 32 y 33.

(9) Trayectoria Histdrica del Seguro, R. M. S., Vol XV, n. 175,
México, octubre de 1962, pp. 8-13. .




puestos de sus integrantes y acudfan en su auxilio en caso de
eventualidad. En estas sociedades se reunian hombres de diversas
clases sociales que deseaban proteger a sus familiares de las re
percusiones de la pobreza después de su muerte. (10)

1.4 Roma.

En la legislacidén mar{tima romana, sc establecié la protec-
cidn a los accidentes factibles de ocurrir durante la navegacidn,
como por ejemplo, las consecucncias del choque sufrido por un na
vio en contra de otro, accidentes que por regla general se de-
bian a la fuerza del viento o a las tempestades, eran semejantes
a lo que ocurria con frecuencia en los casos de salvamento, en
1os que no habfa lugar a responsabilidad. También se practico el
préstamo a la gruesa bajo el nombre de nauticum faenus, que cong

titufa razdn suficiente para justificar el cobro de un interés
general al tipo corriente (por la adiccidn de la prima de los
riesgos); este tipo de operaciones también se realizaba en casos
diversos a los de la aventura marftima. (11)

Las reglas sobre el préstamo a la gruesa eran las mismas que
en el derecho mar{timo ateniense y, a las que ya hemos hecho re-
ferencia con anterioridad, con la mutacidn de existir en favor
del contratista una modificacidn al principio de que 1la pérdida
de su fortuna liberaba al deudor, existiendo para é1 un poder 15‘
gitimo de exigir y estipular un interés mar{timo, que consist{a
en una utilidad superior al préstamo ordinario. Es esta la condi
pién que distingue al préstamo a la gruesa de la ley romana. (12)

Tito Livio, hace referencia al conocimiento que tenfan los
romanos sobre el contrato de seguro, al decir que en el curso de

una guerra los encargados de los transportes o del aprovisiona-

(10) Cfr., SALAS, op. cit., p. 13.

(11) RIDPERT GEORGES., Compendio de Derecho Mar{timo, Ed. Buenos
Aires., pp. 160 y 161.

(12) NICOLINI, Humberto., La Fianza y el Sepuro, R. M. S., Vol.
XIV, n, 164, México, noviembre de 1961, pp. 28-32.




miento de las municiones, estipulaban que la repﬁblicn soporta-
rfa las pérdidas que en ocasiones les causaban durante el viaje
los enemigos o las tempestades. (13)

También se tiene conocimiento de que durante la vida del em-
perador Claudio, para impulsar las negociaciones y acelerar la
importacidn de grano en Italia, en un momento de hambre, &l se
hizo cargo de las pérdidas que se podfan suscitar por los comer-
ciantes y a consecuencia de la tenpcstad. (14)

De la misma manera sc encientran en Poma, contratos mediante
los cuales una persona asuzfa las consccuencias (e un determina-
do riesgo y tenfan las caracter{sticas que se les conocen en la
actualidad, sin que apareciera la palabra seguro. (15)

Asimismo existen destellos de la esencia del seguro, pues se
practicd la idea de la compensacidn de los efectos del azar.
Siendo el romano un pueblo guerrero por excelencia, los soldados
tenfan como misidn principal depositar.parte del dinero que reci
bifan para celebrar las victorias, cantidades que les eran devuel
tas cuando abandonaban el ejército o les eran pagadas a sus fami
liares en caso de fallecimiento; de la misma forma se utilizaban
para financiar los viajes cuando eran trasladados para guarni-
cién. (16), (17) También existid otra institucidn la Collegia Te-
nuirum, que ten{a por objeto procurar que sus integrantes tuvie-
ran funerales dignos a su fallecimiento; de esta manera, se co-
braba a sus asociados "esclavos o asalariados libres' cuotas de
iniciacidn y aportaciones mensuales; cuando se retrazaban en sus
pagos la tesoreria los cubria, concediéndoles un per{odo de gra-
cia para que no se les cancelara el beneficio a tenian derecho
sus familiares en caso de muerte. Aqui aparece la primera tabla
de mortalidad formada en los inicios del siglo IlI de nuestra

(13) cfr., NICCLINI, op. git., pp. 28-32.
(14) Andnimo. :

(15) Ibidem.

(16) Cfr., SALAS, op. cit., pp. 32 y 33.
(17) cfr., Vol. XV. op. cit., pp. 8-13.



era por el jurisconsulto Ulpiano. (18)

La primera forma de seguro que se conocid con caracteres
bien definidos, es la del seguro mar{timo que tuvo su origen en
el préstamo a la gruesa en el siglo XIV, en las ciudades italia-
nas del wedioevo. Aparecid bajo la forma de un préstamo gratui=-
to, y despuds de venta por un precio a pagarse si los objetos no
llegaban a su destino; todo esto se debid esencialmente a la pro
hibicidn que hizo Gregorio IX, del interés del préstamo a la
gruesa en el ajio de 1234, (19)

De los primeros documentos del seguro que tenemos conocimien
to son italianos. Se conocen disposiciones del puerto de Caglia-
ri "Breve Portus Kalloritani", de 1318; los Statuti de Calimala
de 1322; un decreto del dogo de Génova, de 1336; los libros de
comercio de Francesco del Bene y C{a., de Florencia, de 1318-13-
50; y las Quitanze Grosse Hana del 22 de abril de 1329. Si estos
antecedentes histdricos son objeto de discusiones, existe unani-
midad en aceptar uno, que data del 23 de octubre de 1347, vy en
reconocer que en la segunda mitad del siglo XIV estaba ampliamen
te difundido en las ciudades de Pisa, Florencia y Génova que son

las primeras en darles normas legislativas. Posteriormente se
lleva a la practica a Francia y a otros paises; la pSliza ingle-
sa mis antigua que existe es de 1547, y se encuentra escrita en
italiano. (20)

En un principio sdlo se asegu:abdn los bienes nateriales,
Después se produjo el reconocimiento del valor asegurable de la
vida de marinos y aercaderes, que no tenfian ninguna proteccién
contra los peligros que existian en el mar, debido a que no era

suficiente cl bot{n que representaba el barco y las mercaderias

(13) Cfr., Yol. W, 2. cit., pr. 5-13.
(19) andn
Vol. X1, n. 236, iéxico, noviembre de 1967, pp. 38-52.
(20) Enciclopedia Jur{dica Omeba, Ed. Bucnos Aires, tomo XXV,
Driskill 5. A., 1968, pp. 322 y ss.

2 . . r
10., El Sconro on el Trassporte ifaritimo, o, M. 5,,




para los piratas. Cuando el hombre se disponfa a emprender un
viaje, en primer lugar pensaba en el valor de su barco, los bie-
nes que transportaba y la ruina que significaba su pérdida, por~
que este era el Gnico medio de subsistencia, y después, conside-
ré su propio valor personal, pues al caer en manos del enemigo
se vela en la alternativa de pagar en dinero o morir. Asi median
te el contrato de seguro de vida podria emprender el viaje con
mayor seguridad :ebido a que tenia la certeza de que el pago de
su rescate estar{a disponible en caso de necesidad. La forma mis
elemental del contrato fue el seguro de rescate contra la escla-~
vitud o la muerte, resultante de la falta de rescate. (21)

1.5 Espaiia.

Alrededor del siglo XV de la Era Cristiana, se expidieron
disposiciones en las gque ya se consideraba al seguro como un con
trato especializado; también tenfan por objeto garantizar que la
comunidad obtuviera la mayorfa de los beneficios que se deriva-
ban de la practica de la celebracidn del contrato y asimismo,
evitar el fraude impidiendo que se obtuvieran seguros excesivos
o de sumas exageradas. A partir de dichas disposiciones, el con-
trato de seguro gqueda plenamente reconocido como una institucidn,
extendiéndose su préctica a los pafses con que Espafia comerciaba.
(22)

1.6 Inglaterra. .

En este pals existieron gildas, en 1as que cada socio tenfa
como misidn principal, contribuir con cuatro peniques semanales
para formar un fondo comﬁn, y para que de csta manera se cubrie-
ran los gastos originados por el fallecimiento, asimismo se les
daba una cantidad de dinero a los faaniliares de la persona que
perecf{a; ademis los integrantes de la socicdad debian dar, por
turno, alimento ciario a dichos dependientes. Posterioruente fue

3ALAB, op. cit., po. 32 v 33.
. 390.
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ron duramente atacadas durante el imperio de Carlomagno, quien
vefa en ellas un peligro para el poder del estado. Otro de ‘los
obstaculos que tuvo el contrato de seguro de vida, fue la Igle-
sia, quien por mucho tiempo lo considerd como una usura. Al ter=
minar el periodo de Carlomagno, surgieron nuevamente, quedando
autorizadas a participar en la vida civica de los pueblos. (23)

Bl seguro de vida se celebrd por primera vez en Inglaterra,
en el siglo XVI con la Casualty Insurance, para rescatar presos
de los turcos, y en Italia para el embarazo, bajo la forma de un
seguro temporal sobre la vida. Pero pronto se prohibid su pricti
ca como operacidn de juego e incitacidn a la muerte del asegura~-
do, fue una restriccidn general, debido a que se apostaban gran-
des sumas de dinero a la vida de los hoibres. Llegaron al absur=
do de apostar sobre la muerte ocasionada por la ingestidn de gi~-
nebra; de los efectos piblicos por el escandalo suscitado; sobre
el sexo de un diplomiatico frances que se vestia tanto de hombre
como de mujer. Lo condend el Guiddn de la Mer, la ordenanza de
+1681 y los juristas del siglo XVIII; la ley de 1774 admitid su
celebracidn si existia €l consentimiento de la persona asegurada
y la fijacidn de una cantidad maxima, segin el interés del asegu
rado. (24)

La primera compaiifa de seguros de que se tiene noticias, es
1a sociedad de seguros para Viudas y Huérfanos (The Society of=-
Assurance for Widows and Orphans), fundada en Inglaterra en el
afio de 1669 por el sefior Stannfield, que deb{a estar integrada
por dos mil miembros, que tenfan como obligacidn aportar cinco

chelines semanales, en cuyas condiciones cumplidas por todos los
socios, se acumularia un fondo para indemnizar por la muerte de
cada uno de éllos, con una suma de quinientas libras. Se dispo=-
nia entre otras cosas, llevar dos registros en algﬁn lugar de la
ciudad de Londres; en el primero deberia figurar el nombre y la

{23) Cfr., SALAS, op. ¢it., p. 30.
(24) Idem. pp. 50 y ss.




direccidn de cada suscriptor, nombre y edad de su mujer e hijos
o de quien fuera designado a recibir los beneficios. En el segun
do deber{an registrarse los pedidos de indemnizacidn formulados
por los beneficiarios autorizados y los pagos que se hicieran.
Ambos registros debfan estar a disposicidn de los suscriptores,
y tenfan que comunicar el fallecimiento del asegurado inmediata-
mente para que la sociedad mandara a un funcionario a verificar-
lo y practicara los tramites necesarios del funeral; también era
un requisito indispensable el certificado de defuncién expedido
por las autoridades correspondientes. (25)

Al término del siglo XVI y durante ailios posteriores, no se
considerd al seguro como a un contrato especializado porque care
cia de los elementos técnicos, también porque los comerciantes
lo practicaban como una actividad adicional o secundaria. En sus
inicios, se suscribian convenios y durante el origen de la opera

cidn, eran gestionados por los corredores que colaboraban con

los comerciantes en la compra y venta de su mercancia. Dichos
contratos eran "avalados" en su gran mayor{a por varios especula
dores, responsabilizindose en forma conjunta del pago de las in-
demnizaciones que garantizaban y, de manera proporcional cobra~
ban las primas correspondientes a los riesgos que asumian. (26)
BEs a principios del siglo XVIII, cuando los contratos de se~
gure adquieren verdadera importancia, corrigiéndose los defectos
que padec{a en un principio, como son: la falta de una garantfa
real y especifica respecto a la solvencia y a la estabilidad de
los aseguradores, y a la falta de un lugar definido donde se llg
vara a cabo la celebracidn de las operaciones relativas al con-
trato; porque los corredores debfan visitar varios lugares de ne
gocios para reunir la cantidad requerida de suscriptores para
que afrontaran la totalidad de los riesgos que se iban a asegu-
rar. Es por todo lo anterior que los "cafés" se convirtieron en

(25) cfr., SALAS, op. cit., pp. 50 y ss.
(26) Cfr., GOMEZ, op. cit., pp. 11 y ss.



los tGnicos lugares de reunidn de corredores y presuntos asegura
dores, por la escacez de medios de informacidn general, era en
estos sitios donde se obtenfan e intercambiaban los informes de
contenido comiin para los comerciantes. (27)

El café del seiior Edward 'Lloy'd, establecido en Londres,
fue el centro de reunidn mis concurrido, donde genralmente se
realizaban las operaciones de aseguramiento referidas casi exclu
sivamente al comercio y a la transportacidén maritimos. (28)

1.7 Estados Unidos de América.

En este paf{s el contrato de seguro se empleaba como medio de
proteccidn contra los riesgos del transporte mar{timo unicamen-
te, 1os que en un principio eran cubiertos por empresas ingle-
sas, Posteriormente, en el afio de 1682 los barcos que navegaban
hacia Inglaterra y sus colonias empezaron a adquirir seguros en
ese pals para ampararse de las contingencias derivadas de la na-
vegacidn.

La primera empresa de contrato de seguro norteamericana se
establecidé en Philadelphia, en el afio 1721. Actualmente, el con-
trato ha alcanzado su mdximo desarrollo en el mundo, practicﬁndg
se en la mayorfa de los paises, principalmente en las empresas
de capital suscrito por medio de acciones, por importantes mutua
lidades y por la agrupacidn llamada 'Lloyd's, de Londres, que es
‘una organizacidn distinta de la sociedad andnima y la mutualise
ta, pues constituye una asociacidn de personas fisicas, denomina
das generalmente miembros de 'Lloydt's, misma que se encuentra
eficazmente difundida en diversos paises del mundo; cada una de
ellas por conducto de la oficina establecida en la capital del
reyno inglés, conviene en aceptar una parte predeterminada de
los riesgos que pone a disposicidn de sus miembros, quienes asi
se obligan hasta el 1imite de 5u aceptacidn; de esta manera las

(27) c¢fr., GOMEZ, op. cit., pp. 13 y ss.
(28) Ibidem.



contingencias aceptadas y cubiertas por estos miembros quedan eg
parcidas en todo el mundo. (29)

1.8 Cédigos modernos y leyes mexicanas.

Tomando como antecedente al Cédigo de Comercio espafiol de 18
85, se publica en México el Cédigo de Comercio en vigor, en el
que ya se reglamentaron las diversas ramas del contrato de segu-
ro. Antes de la aplicacidn prdctica del seguro en cualquiera de
sus formas, era aceptado como un acto de comercioc en el Cédigo
de 1854, conocido también como el Cddigo Lares,

Es en el afio de 1892, cuando se.publica la primera ley espe-
ci{fica sobre compaiifas de seguros, aunque en sus disposiciones
se refer{a exclusivamente a problemas fiscales, es mejor conoci=-
da por el piblico como la Ley del Timbre, porque mas parecia ela
borada para recaudar fondos que para proteger los intereses de
los asegurados. No determinaba las normas técnicas aplicables a
la prictica del contrato de seguro, ni daba facultad de interven
cidn al estado para que regulara el funcionamiento de los orga-
nismos que llevaban a cabo dicha operacidn. Durante la vigencia
de dicha ley, el seguro de vida fue practicado por dos compaiifas
mexicanas, "La Mexicana" que se funda en 1887 y deja de operar
en 1943, y tres afios después se establece "La Fraternal", que
también se retira del mercado. Asimismo por siete agencias de em
presas estadounidenses cuya solvencia y metddos de operar eran
desconocidos. Por primera vez se establece, para autorizar la
constitucién de las compaiifas, depdsitos previos de diez mil pe-
S0S para las compaﬂfas nacionales y treinta mil para las extran-
jeras. (30) -

En el perfodo comprendido entre 1895 y 1910, se fundan las
compafifas mexicanas de seguros sobre la vida "La Nacional" en el

(29) Ancnimo,, El Seguro en el Transporte Marftimo, R. M. S.,
Vol. XIX, n. 236, México, noviembre de 1967, pp. 38-52.

(30) Cfr., RITTSCHER ESCOBEDO, Teodoro., El Seguro de Vida, te-
sis profesional, México 1960.




afio de 1901 y la "Latinoamericana", en 1906.

Bs conveniente aclarar que estas compaﬁfal de seguros logra-
ron superar las dificultades inherentes a la competencia que en
el mercado les hacian las extranjeras, que por el sdlo hecho de
no ser mexicanas eran preferidas por el piiblico, debido a 1a fal
ta de autoridad que reglamentara el funcionamiento de las compa-
fifas y protegiera a los asegurados.

El 25 de mayo de 1910, por exigencias de la opinion publica
y de las propias compafiias de seguros, el gobierno del general
Diaz, promulga "La Ley Reglamentaria de las Compaiifas de Seguros
de Vida, Accidentes y Enfermedades™ que tomd en consideracidn la
carencia de antecedentes y la informacidn pgeneral que existfa sgo
bre el tema, como muchos otros factores gue influyeron.

Sus principales caracter{sticas son las siguientes:

a. Solamente podfan efectuar operaciones de seguro de perso-
nas, instituciones organizadas como sociedades andnimas o
mutualistas;

b. Se requiere de la autorizacidn previa de la Secretar{a de
Hacienda, para operar en los ramos de vida, accidentes y
enf ermedades;

c. Se hace obligatoria la constitucidn de reservas técnicas
y de previsién;

ch. Se reglamenta la constitucidn y la inversidn de reservas
técnicas y de previsidn;

d. Se establece la inspeccidn oficial de acuerdo con el re=-
glamento que se publicd;

e. Los documentos de contratacidn, as{ como las tarifas de
primas de los seguros deberian ser sometidos previamente
a la aprobacidn de la Secretarfa de ilacienda;

f. Se exigf{a a las cmpresas la publicacidn periodica de sus
estados financieros;

g+ Se ordenaba la creacidn de un departamento de seguros,
que se fundo en la Secretar{a de Hacienda el 15 de dicien
bre de 1910.



Las bases establecidas no se llevaron a cabo debido a la va-
riavilidad de la época; los contratos siguieron siendo practica-
dos en su mayor parte por empresas extranjeras.

En 1926 se promulga la "Ley General de Sociedades de Segu-
ros" que regula las actividades de tod;§“1as compaﬁ{as y viene a
ampliar las normas anteriores'en los siguientes aspectos:

a., El capital con que deben iniciar las compaﬁfas es de dos=-.
cientos mil pesos en los ramos de vida, accidentes y en-
fermedades e incendio, y de cien mil pesos para los trans
portes maritimos y diversos;

b. Se hace obligatorio el constituir los depdsitos en insti-
tuciones de crédito;

c. Se deja en libertad a las compafifas para usar cualquiera
de las tablas de mortalidad cexistentes en ese momento,
siempre que el tipo de interés no sea mayor al cuatro y
medio por ciento anual;

ch. Se autoriza la inversidn de reservas en bienes raices.

Gracias a la legislacién adecuada cl contrato de seguro ad-
quiere gran importancia, adn cuando las compaiifas mexicanas se
encontraban en desventaja ante la competencia de las extranjeras
y las reservas técnicas de éstas, por la falta de disposiciones
legales, no entraban al mercado de valores mexicano, ni al finan
ciamiento de obras piblicas de ntilidad nacional.

En 1935 se promulgaron y entraron en vigor las dos leyes que
son fundamentales del progreso alcanzado por nuestro pafs en es-
ta materia; Ley General de Instituciones de Seguros, que dejé es
tablecidas las bases para la verdadera mexicanizacidn del seguro
y el correcto funcionamiento de la empresa aseguradora en Méxi-
co, y la Ley Sobre el Contrato de Seguro, que establece las nor=-
mas para la interpretacidn y 1la adecuada aplicacidén de dicho con
trato. (31)

El aspecto fundamental de la primera de dichas leyes, es la

(31) cfr., RITTSCHER., op. cit., pp. 36~69.



obligaci6n que se impone a las compafifas extranjeras, de inver-

tir todas sus reservas en México y principalmente en bonos de ge
bierno. Esta disposicidn hace que casi todas se retiren del pais
y reforma el ordenamiento que dejaba en libertad a las compaﬁfas
de elegir la tabla de mortalidad, al obligarlas al uso para cal-
culos actuariales de la tabla de mortalidad "Experiencia America
na" elaborada en 1868. (32)

(32) cfr., RITTSCHER., op. cit., pp. 36 y ss.



CATITULO 11
CONTEYIDO DEL CCNTRATO.

El tema que en la especie nos ocupa, se constituye de diversas
cladsulas y conceptos, potr lo que es oportuno enfatizar cada uno
de ellos, siendo las mas importantes las que establecen unilate-
ralmente las compatfas de seguros, las cuales son aprobadas por
la Comisidn Nacional de Seguros y Fianzas oyendo la opinidn de
la Secretaria de Hacienda y Crédito Piblico.

Para el efecto de tener una mayor comprensidn del tema, debe
mos citar lo que establece el CSdigo Civil en su artfculo 1792.-
Para los efectos de esta ley se entiende:

"Convenio es el acuerdo de dos © mas personas para crear,
transferir, modificar o extinguir obligaciones'.

También citamos lo preceptuado por la Ley Sobre el Contrato
de Seguro, en su articulo Io, :

"Por contrato de seguro, la empresa aseguradora se obliga,
mediante una prima, a resarcir un dafioc o a pagar una Suma
de dinero al verificarse la eventualidad prevista en el con
trato'.

El articulo 151 de la misma ley establece:

"El contrato de seguro sobre las personas comprende todos
los riesgos que puedan afectar a la persona en la existen-
cia del asegurado, integridad personal, salud o vigor vi-
tal.
_Como en la especic, este tema se contrae a un contrato de
adhesidn, al no surtir efectos el supuesto de libertad contrac-



tual, cabe hacer notar en forma preponderante que por el mismo
se entiende, "...aquel cuyas cladsulas, son previamente determi-
nadas y propuestas por uno sélo -de los contratantes, de manera
que cl otro, no tiene el poder de introducir modificaciones y si
no quiere aceptar debe renunciar a la celebracidn del contrato..
." Igualmente se entiende aquel cuyas clafdsulas han sido redacta
das unilateralmente por el proveedor sin que la otra parte, al
aceptarlas pueda discutir su contenido, ni hacer alguna otra mo=-
dificacidén. (33)

2.1 Beneficios de reduccidn en edad.
2.1.2 Mujeres. i

Conforme a los proccdimientos autorizados por la Comisidn Na
cional de Seguros y Fianzas, se entiende que la edad de la asegu
rada, para la determinacidén de primas, valores garantizados Yy
participacidn de utilidades es menor de tres afios a su edad real.

2.2 No fumador. .

) El asegurado, de acuerdo con su declaracidn en la solicitud
respectiva, habiendo sido aceptado por la compaiiia como no fuma-
dor y aplicando el mismo ejemplo anterior, se considerara menor
dos afios a su edad real.

La pdliza serd indisputable, transcurridos los dos primeros
afios a partir de la fecha de la emisidn o de su dltima actualiza
cidn, siempre que el asegurado no cambie sus hibitos sobre este
concepto, tal como lo haya declarado en la solicitud. Si hubiere
modificaciones en su contra, debe dar avisc a la aseguradora a
mas tardar en el siguiente aniversario de la pSliza, a partir de
recibida la notificacidén la empresa tgndri treinta dfas para co-
municarle, si continda concediéndole este beneficio o se lo can-
cela. En caso de que transcurra este plazo y no haga la notifica
cién, éste beneficio continuari en vigor.

(33) LE PINA VARA, Rafael., Derecho Mercantil Mexicano, Ed. Po=-
rrua, S. A., ed. 1987, p. 150.




2.3 Condicién atiética.

5l asegurado de acuerdo con el exancn fisico, que le ha prac
_ticado la empresa y ha sido aprobado por la misma como de condi-
cidn atlética, su edad para los efectos de determinar primas, va
lores garantizados y participacidn de utilidades, sc considerard
‘menor en un afio a su edad real. (34)

2.4 Coberturas basicas.
2.4.1 Proteccidn capitalizable.

La empresa pagaré la suma asegurada de la cobertura, en caso
de que el fallecimiento del asegurado ocurra dentro del lapso Vi
gente del seguro, 0 a Su término si se encuentra con vida.

2.4.2 Proteccidn vitalicia.
La compaﬁ{a pagaré la suma asegurada de la cobertura, al ocy
rrir la muerte del asegurado.

2.4.3 Proteccidn temporal.

La compaiifa pagari la suma asegurada de esta cobertura, si
el asegurado fallece dentro del periodo del seguro. Si vive al
término de dicho perfodo, esta cobertura terminard sin obliga-
cidn para la compafifa, salvo que el asegurado previamente haya
optado por su conversidn.

2.5 Conversidn.

El asegurado tendrd derecho a convertir el seguro a otra co-
pertura, que emita el asegurador en la fecha de la conversidn,
sin necesidad de pruebas de asegurabilidad.

2.5.1 Requisitos y condiciones de la conversidn:

a. La solicitud correspondiente deberd ser entregada a la
compafifa dos afios antes de que fenezca la vijencia del sg
guro;

(34) Folleto del Sepuro de Vida individual. Grupo Segurus_la Co-

mercial, México 1939, p. 2.



b. La edad del asegurado no excederd de seteita afios;

¢. La fecha de efectividad serd a partir de la cancelacidn de
la cobertura anterior;

ch, La nueva suma asegurada no podri exceder a la que corres-

ponda al perfodo del seguro anterior, salvo que el asegura

do cumpla con nuevos requisitos exigidos por la empresa;

La prima se computara de acuerdo con la edad que tenga el

asegurado en el momento de la conversidn. (35)

d

2.6 Coberturas especiales.
2.6.1 Renta mensual.

Esta serd pagada por la empresa a partir del fallecimiento
del asegurado hasta la terminacidn de la vigencia del seguro, por
mensualidades vencidas.

2.6.2 Renta mensual con proteccidn temporal por invalidez.

Cuando el asegurado sufra estado de invalidez total, durante
.1a vigencia del contrato, la compaiifa cubrird una renta mensual
haciendo el pago a los tres meses posteriores de haber aceptado
esa invalidez y as{ como el importe de las rentas vencidas, conti
nuando el pago hasta el término del seguro o el fallecimiento del
asegurado, lo que ocurra primero.

2.6.3 Proteccidn decreciente con proteccidén temporal por invali-
dez. .

BEn el presente caso, la compaifa pagard en la misma forma que

en el numeral inmediato anterior, sujetiandose dicha renta mensual

a lo estipulado en la tabla de sumas aseguradas respectiva.

2.6.4 Claisulas de las coberturas con proteccién temporal.
2.6.4.1 Estado de invalidez total.

Se entendera la incapacidad absoluta permanente que sufra el
asegurado por motivo de enfermedad o accidente que lo imposibili-
te para desempefiar sus labores habituales o cualquiera otro que

(35) op. cit., pp. 3 v 4.



sea apropiado con sus conocimientos o aptitudes; o la pérdida ab

soluta e irreparable de la vista en ambos ojos, manos, pies, o

de una mano y un pie, una mano o un pie y la vista de un ojo.

2.6.5 Pruebas del estado de invalidez total.
La compaiifa a su satisfaccidn exigird al asegurado que prue-

be que continlia su estado de invalidez por una vez cada aiio; en

caso contrario, si se hace patente que ha desaparecido dicha in-

validez, automiticamente cesan los beneficios que concede esta

cobertura.

2.6.6 Exclusiones.

Las presentes coberturas no amparan:

ae

Ce.

ch.

A personas mayores de sesenta afios, con excepcidn de que
se presente antes de dicha edad el estado de invalidez tg
tal;

Que el estado de invalidez total se presente en el asegu-
rado, cuando se origine por participar en servicio mili-
tar, actos de guerra, rebelidén o insurreccidn, actos de~
lictivos de cualquier tipo, aviacién privada, o competen-
cias de velocidad, resistencia o seguridad en vehiculos
de cualquier tipo;

‘Cuando esta péliza haya sido convertida a seguro saldado

0 a seguro prorrogado y ocurra al asegurado el estado de
invalidez total;

Cuando el asegurado se provoque lesiones, enfermedades o
intentos de suicidio, de acuerdo a la comprobacidén de la
enpresa.

2.7 Coberturas adicionales por accidente.

Se entiende por accidente, toda lesidn corporal sufrida invo

luntariamente por el asegurado.

2.7.1 Indennizacidn por accidente,

La compajifa pagard la proporcidn de la suma asegurada ce la



cobertura que corresponda seglin la siguiente tabla:

La vida 100%
Ambos ojos, manos o pies 100%

Una mano y un pie 100%

Una mano o un pie, ¥ un ojo 100%

Una mano o un pie . 503

Un ojo 30%

Un pulgar de cualquier mano 15%

El {ndice de cualquier mano 10% (36)

El pago deberd cfectuarse dentro de los noventa dias siguien
tes de ocurrido el percance. '

2.7.2 Pérdida organica.

Cuando el asegurado sufre la pérdida de cualquiera de las
partes corporales selialadas en la ya citada tabla y es amputada
la parte completa, o pérdida e irreparable de la funcidn de la
vista en un ojo o en ambos.

2.7. 3 Indemnizacion maxima.

La responsabilidad del asegurador, nunca podra exceder de la
suma asegurada contratada por la cobertura respectiva, ain cuan-
do el asegurado sufriera en un sSlo evento, o en varios actos,
pérdida o pérdidas de los drganos que fueron especificados con
sus porcentajes.

2.7.4 Doble pago.

La indemnizacidn que se pagari por esta cobertura, se dupli-
cari si la muerte o las pérdidas causadas por el accidente son
sufridas por el asegurado en los siguientes casos:

: . . . ¢ .
a. Mientras viaja como pasajero en algun vehiculo no aeéreo,
operado regularmente por una cmpresa de transporte pﬁbli-
co, sobre una ruta establecida normalmente para servicio

(36) op. cit., p. 5.



de pasajeros y sujeta a itinerarios regulares;

o
.

Mientras haga uso de un ascensor que opere para servicio
al piiblico;

c. A causa de incendio en algin teatro, hotel u otro edifi-
cio abierto al piblico en el que Se encuentre al iniciar
se el incendio.

2.7.5 Bxclusiones.
Esta cobertura no ampara:

a. A personas mayores de setenta afios;

b. Accidentes originados por participar en; servicio mili-
tar; actos delictivos de cualquier tipo; aviacidn priva-
da; competencias de velocidad, empleando cualquier tipo
de vehfcu.lo;

c. Accidentes que ocurran cuando esta péliza se haya conver
tido en seguro saldado o en seguro prorrogado, o cuando
el asegurado esté recibiendo los beneficios gque para el
caso de invalidez estuvieren contratados;

ch. Bnfermedad corporal o mental; suicidio o cualquier inten
to del mismo, mutilacidn voluntaria; envenenamiento de
cualquier origen o naturaleza; infeccciones, con excep-
cidn de las que resulten de una lesion accidental; ain
las provocadas. (37)

2.8 Exencidn de pago de primas por invalidez.

En la vigencia del seguro de esta cobertura, en caso de que
el asegurado sufra el estado de invalidez total, la aseguradora
lo eximird del pago de las primas de esta pdliza, a partir de
que se pruebe dicho estado.

2.9 Cobertura conyugal.
2.9.1 Beneficios. .
Si durante el plazo de pago de primas de la pSliza a la que

(37) op. cit., p. 5.



se anexa esta cobertura y antes de que el asegurado cumpla o ha
ya cumplido sesenta y cinco afios ocurriese:

a. Que la esposa haya fallecido con posterioridad al asegu-
rado, la conpafifa pagara los beneficios a quienes hayan
sido designados por la c5nyuge;

b. Cuando la esposa del asegurado fallezca antes que ef. la
compaﬁfa pagari al primero de ellos el 10% de 1a suma
asegurada;

c. Si el fallecimiento es simultineo, la empresa considera-
ri que la defuncién de la cényuge fue posterior al del
asegurado. (38)

2.9.1.1 Valores garantizados.

Los valores de esta cobertura seran determinados por el pro
cedimiento autorizado por la Comisidn Nacional de Seguros y
Fianzas y en su caso se agregara a los de la pdliza.

2.10 Indemnizacidn por cancer,

La compafifa pagard a los beneficiarios, la suma asegurada
contratada para esta cobertura, en adicidn a los demas benefi-
cios que procedan de esta péliza, si el fallecimiento del asegu

- rado ocurre a consecuencia de cancer y durante el periodo del
seguro.

2.10.1 Cancer.

Se entiende como una neoplasia maligna comprobada médicameg
te que se presenta en uno o mas tejidos corporales o aparezca
en el sistema linfitico o sangufneo; debe ser una enfermedad ma
nifestada por la presencia de un tumor maligno, caracterizado
por el crecimiento incontrolado y el esparcimiento de células
malignas, la invasidn de tejidos o leucemia. La enfermedad debe
ser diagnosticada por médico graduado con cédula profesional y
que sea registrado con base en un exaien microscdpico o especia

(38) op. cit., p. 8.



lizado al efecto (ya sea biopsia o necropsia). Su dictamen se ba=-
sard exclusivamente sobre criterios de malignidad, después de un

estudio del tumor, tejido o muestra sospechosa o de preparaciones
del sistema sangufneo. (39)

2.10.2 Validez de csta cobertura.

Para hacer efectiva la proteccidn proveniente de esta cobertu
ra, es indispensable que dentro de la vigencia de la nisma sea
diagnosticado el cancer por primera vez al asegurado; en caso de
que se determinase la improcedencia de una reclamacidn, la compa-
fifa sélo estari obligada a la devolucidn de la reserva matemitica
correspondiente, si la hubiere.

2.10.3 Exclusiones.
Bsta cobertura no amparas
a. A personas no mayores de 60 afios al inicio del perfodo
del seguro;

b. A personas no mayores de 80 afios;
c. EL fallecimiento por cancer cuando la pSliza se haya con=

vertido a seguro saldado o a seguro prorrogado, o cuando
el asegurado esté recibiendo los beneficios que para el ca
8o de invalidez estuvieren contratados. (40)

2.10.4 Primas.

El asegurado debe pagar la prima anual de cada cobertura, a
partir de la fecha de efectividad y durante los plazos de pago es
tipulados, salvo que este contrato se dé por terminado antes de
cumplirse éstos.,

2.10.4.1 Periodicidad.
Se puede optar por liquidar la prima anual y con el recargo
que corresponda, ya Sea por periodicidad mensual, trimestral o se

(39) op. cit., p. 8.
(40) Idem., p. 9.




mestral.

2.10.4.2 Pago.

La prima o cada una de sus fracciones, venceran al inicio
de cada periodo pactado. A partir del venciuiento, el asegurado
dispondra de treinta dias para efectuar el pago; transcurrido
el plazo, si el pago no se ha realizado, los efectos del contra
to cesaran automiticamente, salvo lo establecido en la claiisula
de préstamo automitico. (Ley Sobre el Contrato de Seguro, arti-
culo 40).

Los pagos deberin hacerse en las oficinas de la compafifa a
cambio de un recibo expedido por la misma.

2.10.4.3 Cobro y aviso.

La compafifa no se obliga al cobro de la prima ni a dar avi-
50 de su vencimiento; en caso de que lo haga, no quedari por
ello obligada a hacerlo en el fututro.

2.10,5 Pago inmediato. _

Cuando se presente la péliza y el certificado de defuncidn,
a satisfaccidn de la compaiifa, €sta hara un anticipo de un 10%
de su obligacidn total, sin que exceda de cien mil pesos ni del
importe a que tuviere derecho el beneficiario que lo solicite.

La compaiifa efectuard cualquier pago derivado del contrato
al asegurado, si éste se encuentra con vida, o a sus beneficia~
rios en caso contrario, tras recibir pruebas fehacientes del he
cho que genera la obligacidn, del derecho de quien solicita el
pago, asi como las declaraciones que la compaiifa pide en las -

formas correspondientes., (41)

2.11 Procedimieatos.
2.11.1 Terminacidn del contrato.

El contrato termina con el fallecimiento del asegurado sin
que quede obligacidn alguna por parte de la compaiifa, una vez

(41) op. cit., pp. 10 y 11.



que haya cfectundo el pago que corresponda © por extincidén del
perfodo del seguro. (42)

2.11.2 Cambio de beneficiario.

El asegurado podra hacer nueva designacidn de beneficiarios
en cualquier momento, mediante notiticacién a la compaiifa, la
cual hard el pago del importe del sepuro a los (ltimos beneficia
rios de que haya tenido conoc'imiento, quedando de esta manera
cumplida su obligacidn. También puede renunciar a este derecho,
si as{ 10 desea, haciendo una designacidn irrevocable. (43)

2.12 Participacidn de utilidades.
2.12.1 Derecho de participacidn.

El asegurado participard, a partir del scgundo aiio de vigen—
cia de la pdliza, en las utilidades obtenidas por la compafiia en
la cartera del seguro individual con participacidn de utilida-
des, de acuerdo con los procedimientos aprobados por la Comisidn
Nacional de Seguros y Fianzas.

2.12.2 Opciones de aplicacidn.

Cuando el asegurado suscribe la solicitud, deberd indicar la
forma de aplicar su participacidn de utilidades, entre las si—
guientes opciones:

a. Aplicarla a la reduccidn de la prima;

b. Dejarla en depdsito en la compaiifa a un interés minimo
del 4.5% anual compuesto;

Aplicarla a la compra de seguro saldado pagadero si el ta
llecimiento del asegurado ocurre en el per:’.odo del seguro

O
B

de la cobertura basica de mayor duracidn;

ch. Aplicarla a la compra de seguros saldados pagaderos en
las mismas condiciones que cada cobertura original, Este
dltimo tendra aplicabilidad, cuaado el asegurado no indi-

(42) op. cit., p. 11,
(43) Ibidem.



que las tres opciones primero mencionadas.

2.12.3 Condiciones.

El derecho de participacidn esta condicionado al pago de la
prima vencida. Si se hace de manera fraccionada, el derecho de
participacidn en las opciones "a" o "b" se adquirird al liquidar
la anualidad respectiva.

Cuando la opcidn elegida sea "c" o "ch" el asegurado podri
adquirir las sumas aseguradas adicionales hasta la que resulte
mayor de los siguientes limites:

a. Cinco millones de pesos de proteccidn total de la pdliza;

b. E1 doble del total de la suma asegurada contratada origi-

nalmente.

Para adquirir proteccidn adicional por encima del iimite que
resulte, el asegurado presentara pruebas a satisfaccidn de la
compaiifa; debiendo ésta comunicar al asegurado su aceptacidn. La
participacidn de utilidades se aplicard a la opcidn "b".

El asegurado al cambiar su opcidn de aplicacidn por otra de
mayor proteccidn, presentard pruebas a satisfaccidn de la empre-
sa.

Al dejar el titular del seguro de pagar las primas de la pé-
liza la empresa suspendera la participacidn de utilidades, excep
to que la interrupcidn p}ovenga de la terminacidn del plazo de

' pago, previa a la terminacidén del perfodo del contrato. (44)

2.13 Valores garantizados. .
2.13.1 Valor en efectivo.

El asegurado tendra derecho al valor en efectivo que corres-
ponda de acuerdo con la tabla de valores garantizados, o con las
opciones de conversidn especificadas; debiendo solicitarlo y re-
mitir la pdliza para su cancelacidn o anotacidn.

Cuando se cubre la prima anual vencida en cada aniversario,
sefialadas en la tabla respectiva, el valor en efectivo serd el

(44) op. cit., p. 12.



que ahi se indica, descontando el 0.5% de la anualidad.
Cualquier otro valor en efectivo derivado de este contrato
se acumularid al anteriormente citado.

2.13,2 Opciones de conversidn.

El valor en efectivo podra aplicarse a su equivalente en se-
guro en alguna de las opciones citadas a continuacidn, el cual
quedard sujeto a las condiciones de este contrato, no requirién-
dose mas pago de primas:

a. Seguro saldado.

Al ocurrir el fallecimiento del asegurado, la compafifa paga-
ra la suma asegurada que establece la tabla de valores garantiza
dos;

b. Seguro prorrogado.

Se aplica el mismo procedimiento que en el caso préximo ante
rior;

c. Valor en efectivo remanente.

En 1a opcidn de conversidn a seguro saldado como a seguro
prorrogado, si existiera algﬁn valor en efectivo remanente, este
se destinard a la adquisicidn de un seguro adicional pagadero co
mo efectivo final, si el asegurado sobrevive a la fecha estable-
cida en la tabla de valores;

ch. Otros seguros. :

A solicitud del asegurado, el valor en efectivo podrad apli-
carse a la compra de un seguro diferente a los ya citados, la
conversidén se llevard a cabo automaticamente, si la nueva suma
asegurada es menor o igual a la que estuvo en vigor antes de la
conversidn, en caso contrario, se presentarin pruebas a satisfag
cién de la compaiifa;

d. Préstamo.

Se pueden obtener préstamos que sumados no excedan al valor
en efectivo, en caso de contrariedad, los efectos del contrato,
cesaran automaticamente, sin necesidad de notificacidn alguna.
(45)

(45) op. ¢it., p. 13.



2.14 Revalorizacidn.

El asegurado puede adquirir en cada aniversario de su pdli-
za, una cobertura de revalorizacidn hasta por la suma asegurada
a fin de compensar el incremento al costo de la vida, respecto
al valor real que dicha pSliza tuvo el afioc préximo anterior. En
caso de hacerlo, los beneficios se incrementaran proporcionalmen
te.

Se pierde el derecho a revalorizar, en caso de que el asegu=-
rado no adquiera cuando menos el cincuenta por ciento de la suma
que podr{a incrementar; para instalarlo es necesario presentar
pruebas a satisfaccidn de la aseguradora. 7

Cuando el asegurado cumpla setenta alios, se cancelari su de-
récho a revalorizar.

2.15 Seguro mancomunado.

La aseguradora cubrird los beneficios convenidos de cada una
de las coberturas contratadas, de acuerdo con los siguientes con
.ceptos:

a. Se entiende como asegurado en esta péliza, a las personas
que aparezcan en la cardtula de la misma;

b. Todas las condiciones que aparezcan en esta pSliza, seran
aplicables a ambos asegurados y cualquier requisito deben
cumplirlo y ejercer su derecho conjuntamente;

c. La suma asegurada de las coberturas por fallecimiento, sg
ra pagada a los beneficiarios del primero de los asegura-
dos que fallezca;

ch. En caso de fallecimiento simultaneo, se pagard y distri-
buira por partes iguales a los beneficiarios;

d. En caso de supervivencia, solamente se pagaré a ambos ase
gurados distribuyéndose en partes iguales;

e. Los beneficios por accidente que en su caso otorgue.la pé
liza, seran pagados para uno o para ambos, segﬁn aparezca
en la cardtula de la pdliza;

f. Se pagaran para uno o para ambos asegurados, segin aparez



ca en la pdliza, los beneficios de invalidez y automiticg
. .
mente se cancelaran todas las coberturas adicionales.

2.15.1 Cancelacidn del seguro mancomunado.
Tiene lugar cuando cualquiera de los asegurados fallece.

2.15.2 Derecho a seguro individual.

El presente caso ocurre, cuando alguno de los asegurados fa-
llece, y el sobreviviente, sin presentar pruebas de asegurabili-
dad, es menor de 60 afios y lo solicita dentro de los treinta
dias de ocurrido el fallecimiento, siempre que no exceda de la
suma asegurada. (46) '

2.15.3 Bl contrato de seguro.

Lo integran: la solicitud de seguro, los endosos que se le
agregen, las cladsulas adicionales, los recibos y las declaracig
nes proporcionadas por el asegurado.

2.15.4 Vigencia del contrato.

Cada una de las coberturas contratadas se inicia en 1la fecha
de efectividad y contindan durante el periodo del seguro corres-
pondiente.

2.15.5 Omisiones o inexactas declaraciones.

Cuando el asegurado declara a la compaﬁfa los hechos impor-
tantes para la apreciacidn del riesgo, en la celebracidn del con
trato, ‘cualquiera omisidn o inexacta declaracidn faculta a la
compaiiia para rescindir el contrato. (Ley Sobre el Contrato de
Seguro, articulo 47).

2.16 Cladsula de indisputabilidad.

La empresa renuncia al derecho de rescindir el contrato por
omisiones o inexactas declaraciones, después de transcurridos
dos afios a partir de la fecha de emisidn de la péliza o de la i}

(46) op. ¢cit., p. 17.



tima rehabilitacidn si la hay, salvo que el siniestro no sea pro
ducto de la omisidn.

2.17 Claidsula de suicidio.

Cuando el suicidio ocurra dentro de la vigencia de los dos
primeros afios a partir de la fecha de la emisidn de la péliza o
de la dltima rehabilitacidn, la compaii{a se concretara a pagar
el importe de la reserva matemitica existente. (Ley Sobre et Con
trato de Seguro, articulo 186).

2.13 Forma de pago.

Cuando se pacta en moneda extranjera, los pagos podrén hacer
se en la misma, o en moneda nacional al tipo de cambio vigente
al momento del pago.

2.19 La competencia.

Cuando surja controversia, el quejoso en términos de lo dis-
puesto por el articulo 135 de la Ley General de Instituciones y
‘Sociedades Mutualistas de Seguros, deberd acudir a la Comisidn
Nacional de Seguros y Fianzas, si es designada como irbitro, en
caso contrario, podri asistir a los tribunales del domicilio de
1a aseguradora. (47)

2.20 Elementos personales del contrato.

Son las personas fisicas o morales que intervienen en el con
trato a saber:

a. E1 asegurador, es la persona moral qﬁe pagaté al benefi-
ciario una cantidad de dinero, especificada en el contra-
to al fallecimiento del asegurado, y quien acepta el ries
go y todas sus consecuencias;

b. Asegurado, es la persona fisica, de cuya existencia, inte
gridad personal, salud o vigor vital se contratd la cober
tura;

£ .
c. Contratante, es la persona fisica o moral que comparece

(47) op. cit., p. 17.



con su firma a celebrar el contrato, en interés propio o
de un tercero, estando obligado a pagar las primas del
seguro;

ch. Beneficiario, es el titular Jde los derechos derivados del
seguro. Este no interviene en la cclebracidn del contra-
to, pero se¢ menciona en el miswmo para recibir los benefi-
cios.

Cabe hacer notar que los tres (iltimos elementos personales
seiialados con anterioridad pueden hayarse reunidos en uno sélo
de ellos.

2.21 Principales obligaciones de las partes.

a. La del asegurador, es mantener la cobertura del seguro
durante la vigencia del contrato.

b. La del contratante, cs declarar con veracidad al nomento
de la celebracidn del contrato, en caso contrario la em-
presa rescindiri el mismo de pleno derecho. (Ley Sobre
el Contrato de Seguro, artfculo S, 9, 10 y 47). (43)

2.21.1 Derechos y obligaciones de las partes.
2.21.1.1 Asegurador.

a. Deve comunicar al asegurado la rescisidn del contrato
dentro de los quince dias sigunientes a la fecha en que tenga co
nocimiento de una omisidn o inexacta declaracidn. (Ley Saobre el
Contrato de Seguro, articulo 48);

b. Tiene facultad para rescindir el contrato por lo.citado
con anterioridad, aunquec las partes no tengan intervencidn en
el resultado del siniestro. (Ley Sobre el Contrato de Seguro,
articulo 47);

c. Tiene derecho a exigir al asegurado o al beneficiario to-
do tipo de informacidn y documentos sobre los hechos relaciona-

(48) DIAZ BRAVO, Arturo., Contrates ievcantiles, }iéxico, Ed.
Harla, 1937, pp. 40 y 57.




dos con el siniestro y por las cuales puedan determinarse las
circunstancias de la realizacidn y sus consecuencias. (Ley Sobre
el Contrato de Seguro, articulo 69);

ch. Tiene derecho a que se le indemnice con un quince por
ciento del inporte de la prima estipulada cuando no se pague al
ser exigible. (Ley Sobre el Contrato de Seguro, articulo 80);

d. Pagar la cantidad correspondiente al beneficiario cuando
se presente el siniestro. (Ley Sobre el Contrato de Seguro, arti
culo Io.);

e. Rescindir el contrato cuando el asegurado agrave las cir-
cunstancias del riesgo, aunque practicamente no lo modifique.
(Ley Sobre el Contrato de Seguro, artfculo 63);

f. Reducir la cantidad que ampara la cobertura, en caso de
que no se le notifiquen las causas del siniestro. (Ley Sobre el
Contrato de Seguro, articulo 67);

g. Desligarse de sus oblipgaciones, cuando cualquiera de las
partes impida que se comprueben oportunamente las circunstancias
del siniestro, o no se le notifique que éste se realizd. (Ley Sg
bre el Contrato de Seguro, articulo 68);

h. Desligarse de sus obligaciones, cuando simulen o declaren
inexactamente para hacerlo incurrir en error, hechos que con mo-
tivo del siniestro debieran excluir o reducir sus obligaciones.
Asimismo, en caso de que no se remita oportunamente la informa-
cidn documental del siniestro. (Ley Sobre el Contrato de Seguro,
articulo 70);

i. Entregar la pdliza del seguro. (Ley Sobre el Contrato de
Seguro, articulo 20);

j. Dar por terminado el contrato, cuando haya dafio parcial,
con la obligacidén de devolver la cantidad proporcional al lapso
durante el cual no va a mantener la cobertura. (Ley Sobre el Con
trato de Seguro, articulo 96);

k. Reembolsar la reserva matemitica, adn en caso de suicidio
del asegurado. (Ley Sobre el Contrato de Seguro, articulo 186).
(49)

(49) cfr., DE PINA VARA, op. cit., pp. 242 y 243.



2.21.1.2 Asegurado.

a. Debe comunicar a la empresa las agravaciones esenciales
que tenga el riesgo, durante la vigencia del contrato, dentro de
las veinticuatro horas siguientes al momento en que las conozca.’
(Ley Sobre el Contrato de Seguro, artfculo 66);

b. Poner en conociniento del asegurador la actualizacidn del
hecho daifioso. (Ley Sobre el Contrato de Seguro, articulo 69);

c. Realizar todos los actos necesarios para evitar o dismi-
nuir los dafios derivados del siniestro. (Ley Sobre el Contrato
de Seguro, articulo 113);

ch. No variar el estado de las cosas después del siniestro.
(Ley Sobre el Contrato de Seguro, articulo 114); )

d. Proporcionar al asegurador todas las facilidades para la
apreciacidn del siniestro. (Ley Sobre el Contrato de Seguro, ar~
ticulo 69);

e. Revocar y designar al beneficiario. (Ley Sobre el Contra~-
to de Seguro, articulo 163). (50)

2.21.1.3 Beneficiario,

a. Debe poner en conocimiento del asegurador la realizacidn
del siniestro. (Ley Sobre el Contrato de Seguro, articulo 66);

b. Declarar con veracidad las circunstancias que rodearon el .
siniestro. (Ley Sobre el Contrato de Sepuro, artfculos 8, 9, 10
y 47);

c. No atentar injustamente en contra de la persona del asegu-
rado, en caso de hacerlo, perdera todos los derechos estableci=-
dos en la clalisula beneficiaria. (Ley Sobre el Contrato de Segu-
ro, articulo 185); )

ch. Cuando ocurra el fallecimiento simultianeo del beneficia-
rio y del asegurado y no haya designacidn de otra persona para
" recibir el producto del seguro se pagard a la sucesidn del asegu
rado, salvo pacto en contrario. (Ley Sobre el Contrato de Segu-

(50) Cfr., DIAZ BRAVO, op. cit., pp. 133 y 134.



ro, artfculo 164);

d. Quedara'.n en suspenso sus derechos, cuando el asegurado.
sea declarado en estado de concurso o quiebra o se embarguen. suss
derechos sobre el seguro; volviendo a tener vigencia de plenm diz
recho, si dicha declaracidn queda sin efecto. (Ley Sobre el Gonw
trato de Seguro, articulo 167);

e. Cuando existan varias personas con este caracter se nom—
brara un representante comin de los mismos. (Ley Sobre el Conttrm
to de Seguro, artfculo 170); -

f. Si son mencionados los descendientes, sin referencia ex<-
presa de sus nombres, se entenderin los que deban de sucederle:
en la sucesidn legitima. (Ley Sobre ¢l Contrato de Seguro, artfi-
culo 171);

g. Se tomari con este caricter a la cdnyuge en un cincuenta
por ciento del derecho del seguro y el restante para los descenr
dientes; asimismo, se aplicard cuando no mencione expresamente: m
1os beneficiarios, y estén casados bajo el regimén de sociedad!
conyugal. (Ley Sobre el Contrato de Seguro, articulo 174);

h. Cuando alguno de los beneficiarios renuncie o desaparez:—
ca, acrecera por partes iguales a favor de los demas. (Ley Satimes
el Contrato de Seguro, articulo 177);

i. Los herederos legitimos aunque renuncien a la herencim
siendo beneficiarios, adquiriran los derechos del seguro. (Leys
Sobre el Contrato de Seguro, articulo 178);

3. Tendran un derecho propio sobre el crédito que les atribu
ye la cladsula beneficiaria, y que podrdn exigir directamente al
asegurador. (Ley Sobre el Contrato de Seguro, articulo 166).

2.21.1.4 Contratante.

a. Estd obligado a declarar por escrito y de acuerdo con edl
cuestionario relativo, al asegurador todos los hechos que seam
importantes para la apreciacidn del riesgo y que puedan influir-
en las condiciones cunvenidas, de manera que aquel las comozcaio
deba conocerlas en el momento dJe la celebracidn del contrato.



(Ley Sobre el Contrato de Scpuro, articulo 47);

b, Bstd facultado para-rescindir el contrato cuando exista
un dafio parcial, de acuerdo con lo que establece el articulo 96
de la Ley Sobre el Contrato de Scguro;

c. Debe poner en conocimiento del asegurador la actualiza-
cibn del riesgo. (Ley Sobre el Contrato de Seguro, artfculo 69);

ch. Declarar con veracidad al romento de la celebracidn del
contrato. (Ley Sobre el Contrato de Seguro, articulo 80.);

d. Cuando cause la mucrte del ascgurado, el contrato de segu
ro serd ineficaz, teniendo derecho los hercderos de éste a que
se les reembolsc la reserva matematica. (Ley Sobre el Contrato
de Seguro, artfculo 185).

2.21.2 Funcionalidad de la empresa aseguradora.

Para que pueda operar se requiere concesidn del gobierno fe
deral, quien discrecionalmente la otorgard a través de la Secrg
tarfa de Hacienda y Crddito Piblico, oyendo la opinidn de la Co
nisidn Nacional de Seguros y Fianzas, asimismo cumplird los re-
quisitos que sciialan los artf{culos 29, cuando se trate de socig
dades andnimas, y 78, cuando sean sociedades mutualistas. Tam-
bién se cumplirdn los requisitos que establecen los articulos
Io., 30. v 136 fraccidn I1I de la Ley General de Instituciones
y Sociedades Mutualistas de Seguros.

(%]

.22 Elementos de existencia del contrato.
2.22.1 El riesgo.

Es el acontecimiento futuro e incierto, previsto en el con-
trato de seguro, de cuva realizacidn depende el cumplimiento de
la obligacidn del asegurador establecida en dicho contrato.

La incertiduubre y el dafio, son los elementos que constitu-~
yen el riesgo. En el seguro de vida, dicha incertidumbre reside
en el momento en quec se va a realizar cl fallecimiento, que de~
be ser incierto.

Por lo que respecta a la existencia y grado del riesgo, se
mueve entre dos puntos extremos: desaparicién b4 agrava.cién; la



primera da lugar, a la terminacidn anticipada del contrato, y
la segunda se define en los siguientes términos; "la agravacién
esencial es todo hecho importante que influya en la apreciacidn
de un riesgo y por ende el asegurador habr{a contratado en con-
diciones distintas, si al nomento de celebrar el contrato hubie
ra conocido una agravacidn analoga'. (51)

2.22.2 Reglas a las que esta sujeta la agravacidn del riesgo.

a. De acuerdo con el derecho de seguros, si dentro de las
veinticuatro horas siguientes en que tuvo conocimiento
de la agravacidn, el asegurado no da aviso a la compa-
iifa, o si ésta es provocada por &1, &sta cesari de pleno
derecho en sus obligaciones contractuales. (Ley Sobre el
Contrato de Seguro, articulo 52);

b. Ante la agravacidn esencial, la aseguradora puede rescip
dir el contrato, pero su responsabilidad terminard quin-
ce dias después de la fecha en que comunique su resolu-
cidn al asegurado, de lo contrario se tendra por hecha
1a renuncia de aquella al derecho de rescisidn, y manten
drd vigente la cobertura, de acuerdo con lo que estable-
ce la fraccién 111 del articulo 58 ce la Ley Sobre el
Contrato de Seguro;

c. 5i en el eventual siniestro no tuvo parte la agravacidn,
el asegurador no podra considerarse desligado de sus
obligaciones, de acuerdo a lo gue sefiala el articulo 55
de la Ley Sobre el Contrato de Seguro;

ch. La agravacidn no perjudica al asegurado cuando influya
en el siniestro, y este se efectué en cumplimiento de un
deber de humanidad, de acuerdo con lo establecido en el
artfculo 53, fraccidn III de la Ley Sobre el Contrato de

{51) HAPO SAMTISTE3AN, René Manuel., Apuntes para la Cdtedra de
Contratos Mercantiles, "Universidad Femenina de México™.,
México 1987,




Seguro;
d. La empresa puede hacerse justicia por su propia mano, por
s{ y ante s{, cuando le es dado calificar de esencial una
.2 : .
agravacion y con ello negar el pago, sin necesidad de de-
claracidn judicial. (52)

2.22,2.1 Teoria de los riesgos.

La regla en el caso que nos ocupa, es que si una de las par~
tes no cumple, la otra tampoco debera cumplir. Si alguna de
ellas no quiere cumplir su obligacidn o deja de hacerlo culpable
nente, la otra podré desligarse de la que le corresponde y obte-
ner la rescisidn del contrato. En el caso fortuito o la fuerza
nayor como excluyente de responsabilidad, concluimos que la impg
sibilidad de ejecucidn de una obligacidn, proveniente de un acop
tecimiento ajeno al deudor e irresistible lo libera del cumpli-
miento y lo exonera de toda responsabilidad.

En conclusidn, se llama teoria de los riesgos, porque sopor-
ta la pérdida, quien corre el riesgo y sufre la consecuencia.
(53)

2.22.3 El siniestro.

Es la realizacidn del acontecimiento previsto en el contra-
to; al hacerse presente se actualiza la principal obligacién del
asegurador, haciendo de su conocimiento que se ha realizado el
hecho dafioso, el cual debe ser ajeno a la voluntad del asegura-
do, beneficiario o de los causahabientes, de lo contrario, la emn
presa no asumira obligacidn alguna.

2.22.4 E1 caso fortuito,
Viene de fortuna o forus. Zs aquel succso inesperado e invo-
luntario que no puede ser previsto por la inteligencia humana,

(52) ¢fr., DIAZ BRAVO, op. cit., p. 123.

(53) BEJANANO Sa!
Textos Jurfdicos Universitarios, liéxico, Ed. Harla, (3a.
e ), 1994, o, 351,

iZ, Manuel, Ciligaciones Civiles, Coleccidn



También algunos autores lo definen como: "...suceso inesperado e
involuntario que no puede ser previsible, y ticne en su origen
motivos independientes de la voluntad del obligado, eximiendolo
de 1la responsabilidad que corresponderia de no haber ocurrido
tal accidente". (54)

2.22.5 La fuerza mayor.

En el digesto sc¢ define como el "{mpetu de cosa mayor que no
se puede repeler'", como son: terrenmoto, inundacién, tempestad y
otras alteraciones de la naturaleza; asimismo, puede ocurrir en
actos humanos como: pirateria, guerra y terrorismo entre otros.
"Por tuerza mayor se entienden, todas aquellas fuerzas ante las
cuales el hombre se haya totalmente impotente para repelerlas,
como para predecirlas y evitarlas'. (55)

Interviene en dos formas: en el orden juridico causando da-
iios que por definicidn no serdn imputables a nadie, o haciendo
imposible el cumplimiento de determinadas obligaciones. Si por
-fuerza mayor el deudor no puede cumplir una obligacidn, desapare
ce su responsabilidad, quedando eximido de su cumplimiento. (56)

2.22.6 Difcrencias y semejanzas que existen entre ambas,

En el caso fortuito, el dafio se le atribuye al azar, no al
hortbre; se asemeja a la ftuerza mayor en lo que respecta a que a
nadie se hace responsable de sus efectos, difiriendo de la misma
porque desaparece el caridcter andnimo de la causa.

El eclemento esencial del caso fortuito, es la imposibilidad
de prever los efectos de un hecho; el de la fuerza mayor es la
inevitabilidad de los hechos, ejemplo: la segunda guerrn.mundinl
de 1939-1945, que era previsible pero no inevitable. Asimismo en
1as regiones s{smicas los terremotos pueden ser previstos pero

(54) VILLORO TORANZO, Miguel, Introduccidn al Estudio rlel Dere-
cho, Ed. Porrua, S. A., Mético, (7a. ed.), 1987, p. 333.
Idem., pp. 333 y 339.

Ibidem.
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no evitados, también los ciclones en algunas zonas maritimas y
las guerras, son siempre casos de fuerza mayor, pero no de casos
fortuitos.

La fuerza mayor siempre opera cn forma andnima, sin que se
pucda hacer responsable a ningﬁn individuo por los dafios causa=
dos; en tanto que en el caso fortuito siempre hay un responsa-
ble.

Las diferencias establecidas hacen que el derecho las trate
de distinta mancra. La fuerza mayor puede repctirse sin que se
altere su elemento esencial, siempre serda inevitable y andnima,
por lo mismo cada vez que se pruebe quc existe, quedat&n sin res
ponsabilidad aquellos afectados por la misma. En cambio la reali
zacidn de un caso fortuito estd avisando que, en circunstancias
que hasta ese momento se juzgan scguras, pueden producir un acci
dente; habrd por consiguiente que examinar las circunstancias en
que se produjo; para dar solucidn a las mismas Yy de esta manera
evitar la repeticidn del caso imprevisto.

El derecho sienpre ha tendido a encontrar alguien a quien ha
cer responsable, cuando ncnos de una parte de las consecuencias
juridicas derivadas de los hechos naturales y de los accidentes
del hombre. Esto se da con ocasidn de la muerte natural que no
debe su existencia al ser humano. De esta manera los estudiosos
de la ccononfa y del derecho han encontrado como una solucidn
acertada; "el sezuro®, a los resultados derivados del caso for~
tuito y Jde la fuerza mayor. (57)

2.23 Elcuentos materiales.
Son los que fijan las obligaciones del ascgurador y del con-
tratante o ascgurado.

2.23.1 Objeto asegurable.
Son las cventualidades que pueden afectar a las personas,
por ejemplo, la existencia, que es cubierta por cl seguro de

(57) cfr., VILLORO, op. cit., pp. 333, 339, 340, 341 y 345,



vida; integridad fisica, protegida por el seguro dec pérdida

de mienmbros en accidentes; vigor vital, cubierto por el segu
ro de invalidez o vejez, o la salud, resguardada por cl segu
ro de hospitalizncién. (53)

2.23.2 La prina.

Es la contraprestacidn que el contratante del seguro debe pa
gar al asegurador, por la obligacidn que éste contrae de mante-
ner la cobertura y pagar al beneficiario una cantidad determina-
da de dinero al verificarse el daiio. (59) :

También se define como la obligacidn pecuniaria a cargo del
tomador o contratante y se divide en tres:

a. Prima bruta; es la aportacién real que hace el asegurado,
que estd constituida por el costo de la mortalidad, tabla
de intereses y cuota de gastos;

b. Prima tinica; es el pago dnico que hace el asegurado para
quedar liberado de la obligacidn de cubrir nuevas primas;

c. Extra-prima; es la cantidad que se le adiciona a la prima
bruta o a la prima idnica cuando los riesgos son subnorma-
les, con el objeto de nivelar el mayor costo de mortali-
dad.

2.23.2.1 Caracteristicas de la prima.
2.23.2.1.1 Unicidad.

Es la cantidad determinada que estipulan las partes contra-
tantes, en el momento de la celebracidén del contrato, para todo
el perfodo de vigencia del seguro.

2.23.2.1.2 Indivisibilidad.
Significa que debe pagarse en su totalidad, y que puede frac
cionarse para facilitar su pago, alin cuando la cobertura del se-

guro haya estado vigente sélo durante parte del lapso pactado; o

(58) cfr., RITTSCHER, on. cit., p. 22.
(59) Cfr., LE PINA, ap. cit., p. 244,
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en caso contrario, se estard a lo establecido en la poliza,
siempre que se observen los siguientes requisitos:

a. Las fracciones de la prima deberin corresponder a perio=
dos de igual duracidn;

b. El pago de la prima fraccionada vencera al iniciarse ca-
da lapso;

c. Los lapsos o perfodos que se pacten para cada fraccidn
no pueden ser inferiores a un mes. (Ley Sobre el Contra-
to de Seguro, articulos 37 y 38). (60)

2.23.2.2 Consecuencias juridicas de la falta de pago.

Trae consigo que cesen automaticamente los efectos del con=
trato, cuando transcurre el perfodo de gracia (treinta dfas)
hasta las doce horas del dltimo dfa, si no se cubre el importe
de la prima; sin que exista por esto derecho alguno del ascgura
dor para exigir el pago, pero s{ a que se le indemnice en un
quince por ciento de la prima anual, salvo que en la pdliza se
haya pactado el beneficio de préstamo automitico de primas. As{
lo establecen los articulos 40, 41 y 180 de la Ley Sobre el Con
trato de Seguro.

Cualquier persona interesada en que subsista la coberfura,
puede pagar el importe de la prima, ya sean los acreedores pri=~
vilegiados, hipotecarios o prendarios, terceros beneficiarios;
sin que el asegurador pueda rechazar el importe de la prima
ofrecida. (Ley Sobre el Contrato de Seguro, articulo 42).

2.23.3 Suma asegurada.

Es la compensacidén que el asegurador debera cubrir al produ
cirse la contingencia prevista en el contrato. Bsta puede ser
fija, creciente o decreciente, pero nunca podra ser superior al
valor de la cantidad estipulada en la pSliza, en caso contra-
rio, por dolo o mala fe, se podra oponer la nulidad del contra=-
to y exigir la indemnizacidn por dafios y perjuicios.

(60) Cfr., DIAZ, op. cit., p. 123.



2.23.4..La of erta,

‘E1l fundamento del contrato, consiste en una propuesta por
parte de una persona y la aceptacidn de la otra a lo estipulado.
Esto se basa en una sugerencia que hace la compaﬁfa a través de

-un agente de seguros que cumpla los requisitos que establece la
ley y esté autorizado para ello por la empresa. En la oferta por

-._.wmedio de la pSliza, se establecen las condiciones del contrato,

.que va a quedar perfeccionado en el momento en que el proponente
tenga conocimiento de la aceptacidn que previamente ha sido tir-
mada por el tomador o contratante.

'2:24 Elementos formales.
Son aquéllos documentos que contienen los términos de la con
~tratacidn, -es decir:

1. La solicitud; es el documento en el cual constan los da-
tos del riesgo que el solicitante ofrece a la compaﬁfa. Esta es
complementada por el exanen médico e infornes de otras compaiilas
informadoras, con el objeto de que el asegurador haga la selec-
cidn del riesgo que se le propone de la mejor forma posible.

2. La pdliza; es el documento mercantil donde constan los de
rechos y obligaciones de las partes contratantes, siendo su natu
rdleza jur{dica un documento probatorio. (61)

~2.24.1 Contenido de la pSliza.

Como en todos los contratos, la pSliza contiene diversas
clafisulas que establecen las condiciones en que ha de llevarse a
cabo el mismo. La empresa aseguradora esta obligada a entregar
al tomador o contratante, una péliza en caracteres de fdcil legi
bilidad, la cual debera contener:

-a., Los nombres, domicilios y firmas de los contratantes, aun
que puede suceder que falte el nombre del asegurado, en cuyo ca-
: N
.s0 estaremos en presencia de una poliza al portador, éstas no

~(61) Cfr., RITTSCHER, op. cit., p. 22.



operan en el segurc de vida;

b. La designacidn de la cosa o persona asegurada;

c. La naturaleza de los riesgos garantizados;

ch. La duracidn, su fecha de iniciacién para parantizar el
riesgo y el tiempo en que estard en vigor la cobertura;

d. El monto de la garant{a;

e. La cuota o prima de seguro; ’ .

f. Las demds clalisulas que deban figurar en la péliza de
acuerdo con la Ley Sobre el Contrato de Seguro, tales como las
que establece el articulo 133, respecto al seguro de personas
como soni

a. Nombre completo y fecha de nacimiento del asegurado, as{
como los aiios cumplidos;

b. El nombre completo del beneficiario si esta determinado;

‘c. El acontecimiento o el término del cual dependa la exigi-
_bilidad de la suma asegurada;

ch. Los valores garantizados;

d. Estatura, peso, profesidn u ocupncién;

f. La clase de vida que lleva, los deportes que practica y
sus aficiones;

g. En lo que se refiere a la salud es de primordial importan
cia la informacidn de las diversas enfermedades que padece o ha-
ya padecido. (62)

2.24.1.1 Reposicidn de la péliza.

El asegurador tiene obligacién de expedir, a solicitud y a
costa del asegurado, copia o duplicado, as{ como las declaracio-
nes hechas en la oferta; primero se requerird a la cupresa, en

. sz N :
caso de que no la expida, se seguira un procedimicnto igual al

que establece la Ley General de t{tulos y Operaciones de Crédito

(62) RUIZ NUBDA, Luis, La Carga de la Descrincidn Precontractnal
del Riesgo, "Revista Mexicana de Seguros”, Vol. IX, ninero

105, México 1956, p. 6.




para la reposicidn y cancelacidn de los titulos de crédito. (63)

2.25 Teorfa del cilculo de las probabilidades. v

Es el fundamento actual del sistemn de seguros; sec amplia sg
bre un campo de operaciones, abarcando diferentes tipos de ries-
gos, como son: granizo, incendio, ctcétera. En el caso del segu-
ro de vida, funciona para calcular las primas, ya gue es la base
del negocio para el mercado de seguros; por lo que serd la rela-
cidn que existe entre el nimero de casos favorables y el nimero
de casos posibles, aplicado a una situacién determinada. El cil-
culo parte de la existencia objetiva de ciertas realidades, den~
tro de las cuales son posibles pero no forzosas ciertas conse-
cuencias; de lo anterior se han formado grandes cuadros estadis-
ticos en que se han basado las operaciones de seguro. La ley en-
cuentra su fundamentacién en el resultado de las observaciones
de un gran nimero de fendmenos circunscritos a determinado per{g
do de tiempo. A mayor duracidn es mds grande el nimero de hechos

.observados y con esto, existe mayor certidumbre en los datos
aportados; dentro de los que destacaran los que tienen por si sg
los importancia en las operaciones de seguro. (64)

Teniendo como base una época o cantidad determinada de tiem-
po durante el cual se ha realizado un simndmero de fendmenos pa-
recidos en el supuesto de nuertes, nos encontramos en primer té£
wmino, con la existencia ce una realidad; el fallecimiento; y en
segundo plano, con la posibilidad de que la misma se rcalice o
no dentro del tieupo determinado en el contrato celebrado, Las
primas aplicables a cada péliza se fijan recurriendo a las ta-
blas de mortalidad, teniendo en cuenta por un lado, la edad y
las condiciones del ascgurado, sexo, herencia, y por el otro la
probabilidad que dan las estadfsticas de que la nuerte de ese in

(63) Ctr., MARC SANTISTEBAN, op. cit.

(64) BIVER) HARIN, Guadalupe, Bl Contrato de Reasepuro, Tesis
Profesional, Facultad de Derecho y Ciencias Sociales, Méxi-
co 1948, pp. 49 y ss,




dividuo ocurra durante el plazo comprcndidoe entre la expedicidn
de la pdliza y la fecha de vencimiento de la misma.



CAPITULO IIIX

LA COBERTURA DEL RIESGO Y‘LA FALTA DE CARACTER IN.EMNIZATORIO EN
EL SEGURO DE VIDA.

3.1 Generalidades del seguro de vida.

Para hablar del seguro de vida, es necesario tener en cuenta lo
que significa cobertura y riesgo; entendiéndose el primer concep
to, lo que sirve para tapar o cubrir alguna cosa con el tin de
cuidarla o resguardarla. También es la accidn de cubrirse, cautg
larse de una responsabilidad. (65)

Bn cuanto al riesgo, como ya hewos referido en capi{tulos an-
teriores, es la amenaza de sufrir un accidente susceptible de
causar un dafio previsto en el contrato de seguro de vida.

El asegurador se obliga hacia el asegurado, desde el momento
que toma a Su cargo los riesgos y todas las consecuencias que se
deriven de los mismos, siempre que el siniestro se produzca den-
tro del lapso de tiempo sefialado en el contrato, ya que de esta
manera cumplird con la obligacidn de pagar al beneficiario la
cantidad de dinero establecida en la pdliza de seguro de vida.

En materia de seguros de vida, se cuenta con una amplia re-
glamentacidn que podria juzgarse de exagerada, de an{ 1a preocu-
pacidn del legislador por desprender esta materia del Cddigo de
Comercio, aprobando la Ley General de Instituciones y Sociedades
Mutualistas de Seguros; la Ley Sobre el Contrato de Seguro y 1las
demds relativas y aplicables; sujetando a las compaﬁias de segu-
ros para su estricto cumplimiento por medio de la Secretaria de

(65) PALOMAR DE MIGUEL, Juan, Diccionario para Juristas, edicio-
nes Mayo, Sociedad de Responsabilidad Limitada, México 1981,
p. 350.




Hlacienda y Crédito Pdblico y por la Comisidn Nacional de Seguros
y Fianzas.

3.2 El interés asegurable.

Universalmente se adinite que para que el contrato de seguro
resulte jur{idicamente vdlido, es necesario que exista en el ase-
gurado un interés susceptible de ser valorado en dinero, que es
el interés asegurable, que consiste en la intencidén que tenga
cualquier persona en gue alguna cosa o su patrimonio, no sufra
dafio o perjuicio alguno cuando se produzca el siniestro estipula
do en el contrato. .

El interés asepurable es econdmico sobre las cosas, sus fru-
tos o productos, ya que ninguna persona puede pretender que se
le pague una cantidad que exceda de la sumna asegurada pactada en
el contrato. El objeto principal del contrato de seguro de vida,
es otorgar proreccién contra la pérdida de la capacidad del ase-
gurado para ganar dinero, ya que si contrata un seguro de vida y
ocurre su fallecimiento, sus dependientes no serdn afectados en
su vida econdmica.

Existen dos clases de pérdidas que justifican um interés ase
gurable:

a. Una pérdida que puede ser medida en térninos de dinero;
que puede ser cubierta por medio de un contrato fundado
en la indemnizacidn o ninguna, pero el contrato tiene in-
terés asegurable y es ejecutable porque cubre una situa-
cién, la continuacidn de la vida econdmica de la cual Jus
tificard una expectativa de ventaja o beneficio;

b. La pérdida de la vida del asegurado, que no puede ser va=-
lorada monetariaitente, ni representa un beneficio para
quien fallece. (66)

El seguro de daiios no puede ser fuente de lucro, ya que la

obligacién de la empresa de seguros, es restablecer a su estado

(66) vid., RIPERT Georges, Compendio de Derecho tar{timo, Traduc

cidn de Pedro g. San Martin, Buenos Aires, Editora Tipogra-
fica Argentina, 1954, p. 161.



anterior el patrimonio del asegurado afectado por el siniestro.

Este mismo caso no sucede en el seguro de vida, ya que .el falle
cimiento ocurre imprevisiblemente, y el asegurado no recobra la
vida o adquiere el estado en que se encontraba antes de hacerse
presente el siniestro.

En el seguro de provecho. esperado, se indemnizara al asegu-
rado por la privacidn de una ganancia que leg{timamente debia
tener. Por su parte el seguro de vida tiene por objeto el pago
de cierta suma de dinero al béneficiario, sin importar, la pér-
dida monetaria que represente el siniestro para los dependien-
tes del asegurado.

Bxiste el interes asegurable del asegurado, cuando tiene la
intencidn de perpetuar su capacidad productiva frente a sus de-
pendientes. También existe la posibilidad de que se asegure el
‘bien de un tercero o un acreedor con garantia real. "...en los
términos mds amplios posibles, un interés asegurable existe
cuando el asegurado sufrira una desventaja si la contingencia
contra la cual se ha asegurado'sucede, y gozara de un beneficio
‘si la contingencia no sucede". (67)

3.2.1 Reglas de operacidn del interés asegurable. .

d. Produce anticipadamente la terminacidén del contrato,
cuando existe pérdida total de la cosa asegurada, por ra
zones ajenas al riesgo cubierto;

b. Da lugar a la reduccién de 1a suma asegurada, en virtud
de la reduccidn en el monto de la prima;

c. Sobreseguro; se da cuando se contrata un seguro y la suma
asegurada es superior al valor real de la cosa; puede dar
lugar 2 la reduccidn de la suma asegurada y de la prima;
.en caso de dolo o mala fe de una de las partes, la otra
tendrd derecho a demandar u oponer la nulidad del contra-
to y exigir la indemnizacidn que corresponda por dafios y
per juicios;

(67) vid., RIPERT GEORGES, op. cit., infra, p. 362,



ch. Doble seguro; existe cuando por un miswo riesgo y un mis-~
mo interés el asegurado contrata con dos o mas asegurado-
ras; el ejemplo anterior se da sobre todo en los casos. de
seguros de transportes, seguro de automoviles., (68)

Ei fundamento legal del interés asegurable es el art{culo 85
y 86 de la Ley Sobre el Contrato de Seguro.

La ley citada con antelacidn prevee en su articulo 100 que,
en caso de que el asegurado no informe a las demis compaiifas de
seguros de la existencia de otros contratos de seguro, se les 1i
bera a los aseguradores de su obligacidn de pago para no dar lu-
gar con ello a la obtencidn de un provecho ilicito.

3.3 Reglas espeéfficas para el seguro de personas.

El artfculo 156 de la Ley Sobre el Contrato de Seguro, esta-
tuye que para que el contrato de seguro celebrado sobre las per-
sonas sea vilido, refiriéndose al caso de muerte; es necesario
que conste por escrito el consentimiento del asegurado y el mon-
to de 1a suma asegurada, antes de que tenga lugar la celebracidn
‘del contrato.

El artfculo 157 de la ley en cita, coantempla que, el seguro
de vida contratado para el caso de muerte, sobre la persona de
un menor de edad que no haya cunmplido doce ajios, o que se encueﬁ
tre sujeta a interdiccidn aungue no sea nenor de edad, es nulo;
quedando el asegurador con la obligacidn de restituir las primas
cobradas y en caso de que haya procedido de buena fe, podrad rete
ner los gastos efectuados.

Cuando se contrate un seguro de vida sobre la persona de un
menor de edad, que tenga doce aiios cumplidos o mas, es requisito
indispensable contar con su consentimiento y el de su represen-
tante legal, para que el contrato sea vilido. (Ley Scbre el Con-
trato de Seguro, art{culo 158). :

El seguro de vida celebrado sobre la persona de un adulto,
que otorgue su consentimiento, designe a su beneficiario y el
(68) ¥Vid., DIAZ BRAVO, op. ¢it., infra, pp. 130 y ss.
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monto de la suma asegurada, en el supuesto de que incurra en
suicidio, antes del término de dos afios contados a partir de
que tenga lugar la celebracién del contrato, el asegurador no
. . . .
pagara toda la suma asegurada, Solo reembolsara la reserva matg
matica sin importar el mdvil del suicidio ni el estado mental
del suicida. Si llegare a tener lugar el suicidio, transcurrido
dicho término, el beneficiario recibira la suma asegurada en su
totalidad. (Ley Sobre el Contrato de Seguro, articulo 186).

3.4 El caracter (inico del contrato de seguro de vida.
En todas las formas de seguro, cxcepto en el Seguro de vie-
da, el que suceda la contingencia desfavorable que da lugar
a la pérdida, es incierto. Bun el seguro de vida la contin-
gencia contra la cual se asegura es la muerte. La muerte es
universal y cierta. La incertidumbre estd en cual serd el
momento en que ocurra. Debido a que la ocurrencia de la con
tingencia contra la cual se asegura es una certidumbre, las
pdlizas de vida, a menos que se expidan a término, proveen
para un pago cierto. El elemento de incertidumbre lo consti
tuye el momento en que dicho pago debe hacerse. (69)

El Gnico caracter del seguro de vida, es proteger del momen
to en que llegue la muerte ya que necesariamente tiene que ocu-~
rrir,

Aunque el uso basico del seguro de vida es la proteccidn de
los valores de la vida, los contratos de seguro de vida es-~
tan tan cuidadosamente redactados que se han encontrado

aplicaciones adicionales. Particularmente se utilizan para
conservar y acumular activos, y también pueden usarse como
un medio para el traspaso de la propiedad. Finalmente, debi
do a ciertas condiciones en el contrato, es un instrumento

(69) vid., MAGEE, JOHN H, El Seguro de Vida, México, UTHEA.,

(3a. ed.) Traduccidn del inglés por Luis Guasch Rubio.
México, 1964, p. 4.



admirable para ser utilizado en conexidn con el estableci-
miento de un fideicomiso. Todas estas aplicaciones prestan
valor a los servicios de los negocios. (70)

Ya hemos hecho mencidn que, entre las obligaciones del asegu
rador, se encuentra la de resarcir o pagar una suma de dinero al
hacerse presente el siniestro, y que su principal obligacidn es
la de asumir el riesgo; ya que el resarcimiento o pago es conse-
cuencia contractual, porque el objeto de la institucidn asegura-
dora sera mantener la cobertura del seguro, protegiendo al asegu
rado y en su caso al beneficiario, de las consecuencias que trae
como resultado la muerte y no el resarcimiento o pago de una de=
terminada suma de dinero a la persona designada como beneficia-
rio al hacerse presente el acontecimiento.

En caso de que suceda el fallecimiento del asegurado, preten
de seguir contribuyendo al sostenimiento de la familia, ya que
motivado por la necesidad de seguridad, busca bienestar econdmi=-
co a sus dependientes o a las personas con quienes esté obliga-
do, mediante un contrato de seguro de vida, que ademas de prote-
gerlo de la incertidumbre de la umuerte, también tiene la funcidn
del ahorro, una parte considerable de la prima pagada por seguro
de vida representa una contribucidn del asegurado a un fondo pa=-
ra inversidn; as{ por un lado provee una cantidad de dinero por
su wuerte y por otra parte el establecimiento y administracidn
e un patrimonio por ia inversidn.

=X

Un adecuado programa de segnuro de vida, motiva al. asegurado
al ahorro de una porcién regular de sus ingresos, al pago de las
primas y la otra, a canalizar y provcer para su vejez y otros be
neficios; esto trae como consecucincia, la perpetuidad de su capa
cidad productiva, lo que redundard en una vejez tranquila y un
futuro promisorio para las personas con quicnes esté obliigado, o
para con sus depeudientes.

(70) Vid., ::ASEE, op. cit., ianfra, p. 4.



3.5 Diferentes tipos de scjuro de vida.

En capftulos anteriores hemos hablado respecto al contrato
de seguro sobre las personas, que conprende todos los riesgos
que puedan afectar al asegurado en su existencia o integridad
personal y por tal motivo, al contratar un seguro de vida, el
asegurado tiene por objeto perpetuar su capacidad productiva
frente a sus dependientes, por la pérdida econdmica ocasionada
por su falleciv

iento, puesto que a la vida no se le piede asig

nar valor alguno, ya qgue la nuerte ocurre imprevisiblenente

sin que podamos evitaria.

3.5.1 Seguro ordinario.

Es el contrato quo ao ce con Lase en las solicituiles

ordinarias individuales, vy las gr s se calculan sobre una

caatidad aaual y en ocasiones especiales, las eupresas aceptan

tral, bimestral o men-

Pa30s sobre una basc se

tral, tri
sual. Ademds da derecho al asegurado o a sus beaeficiarios, de

la cutrega de un capital o disfrute de una renta deter:inada
S 2

de dinero al cumplirse el t3rnino pactado en el contrato. (71)

3.5.2 Seguro indnstrial.

Es cl coutrato de scyuro de vida celebrado entre una empre
sa aseguradora y una clase industrial o asalariades. Se suscri
be por cautidades nouinales y las prinas pucden ser pagadas en
forma semanal o mensual, y se cobra en el cdomicilio del tene-
dor de lua péliza. Es para grupos de bajos ingresos que no pue-
den mantener pdlizas de seguro de vida ordinaria, sujetas a
primas anuales, scnestrales o trimestrales por cantidades que
las compaiifas estdan acostumbradas a emitir, o bien que no pue=
dan adaptar su presupuesto para hacer frente a pagos grandes.
(72)

(71) MACLEAN B, Joseph, Bl Seguro de Vida, Traduccidn de la No
vena Edicidn en Inglés, Compaii{a Editorial Continental,
S. A. de C. V. Ed. C. E. C. S. A., México 1955 p. 73.
(72) ldem., pp. 387 y ss.




3.5.3 Seguro de grupo o empresa.

Es un plan de seguro que propicia cobertura sobre un grupo
de personas bajo un sélo contrato con 0 sin examen médico obli-
gatorio. Su forma esta basada en las nismas condiciones que
cualquier tipo de seguro de vida, la caricteristica que lo dis-
tingue de los demds, es la unidad en la seleccidn de los ries-
gos por grupo en lugar de la vida individual. (73)

3.6 El coaseguro.

Entendemos por coaseguro, la participacién de dos O mas em=
presas ascguradoras en un mismo riesgo, en virtud de los contra
tos directos realizados por cada una de ellas con el asegurado,
ya que asf{ lo establece la Ley General de Instituciones y Socie
dades Mutualistas de Seguros en la fraccidn I del articulo 10.

Existe el coaseguro cuando el mismo interds asegurable, y
el mismo riesgo estan asegurados por dos o nas empresas, que
contratan directanente con el asegurado, aun cuando las sumas
aseguradas sean diversas y primas diferentes.

Rodriguez Salas, establece que el coasegurc no opera en el
seguro de vida, ya que no existe un interés asegurable concreto
o determinable, puesto que se trata de la supervivencia, y a la
vida no se le puede asignar valor alguno, porque la muerte nece
sariamente tiene que ocurrir, y que, solamente tiene aplicdcién
en el seguro de dafios. No estamos de acuerdo con &1, porque
nuestra legislacidn contempla al coaseguro, y la (nica obliga-
cidn que impone al asegurado es que, dé aviso a las demas empre
sas con las que contratd, puesto que de no hacerlo éstas quedan
liberadas de su obligacidn de pago; pero s{ coincidimos con el
autor en que no existe interés asegurable en el seguro de vida.
(74)

(73) cfr., MACLEAN, op. cit., infra, pp. 363 y ss.

(74) cfr., SALAS, op. cit., infra, pp. 532 y ss.



3.7 Diferencias y semejanzas que existen entre el seguro de vi-
da y el seguro de daiios.

1. En los dos contratos se pactan primas;

2. Bn el seguro de dafios, se fija la suma asegurada de
acuerdo al valor del bien asegurado. Bn el seguro de vida el
asegurado fija el capital que crea conveniente;

3. Bl seguro de dafios es indemnizatorio, en el seguro de vi
da no existe la indemnizacidn;

4. BEn el seguro de dafios existe interés asegurable, en el
seguro de vida nd; .

5. Bn el seguro de vida el beneficiario va a recibir la su-
ma asegurada en su totalidad. EZn el seguro de daiios la empresa
pagara la cantidad proporcional al dafic sufrido;

6. En el seguro de dafios existe la subrogacidn, que es una
de las consecuencias del contrato, en el seguro de vida el ase-
gurador no puede subrogarse en los derechos y obligaciones del
asegurado;

7. Bl seguro de dafios es aleatorio, el seguro de vida no
tiene esta caracteristica, porque ya se saben los resultados,
aun antes de que tenga lugar la celebracidn del contrato, no
as{ el de daiios;

8. Bn los dos contratos se expiden pdlizas;

9. Bn ambos existen los mismos elementos personales.

Bl valor del contrato jamas podra exceder del valor real de

la cosa asegurada, ni producirle un lucro a su propietario.

3.8 La seleccidn del riesgo.

El andlisis que hacen los aseguradores de las causas que in
fluyen en agravar algin riesgo que es sometido a estudio, para
determinar si el solicitante es asegurable o n6, se conoce como
seleccion. En este proceso se encontrarin algunos solicitantes
aceptables y otros menos aceptables, debido a algﬁn menoscabo o
impedimento que ocasionara que a estos iltimos les sea afrecida
la péliza en forma diferente que a los primeros. El proceso de
aseguramiento se describe mias completamente como la seleccidn y



clasificacidn de riesgos, debido a que las primas se calculan
de acuerdo a una mortalidad esperada, la solvencia de las compa
fifas requiere que el grupo de asegurados sea seieccionado en
forma tal que la experiencia real no ocasione mayores pagos que
los previstos cuando se confeccionaron las tablas de mortalidad.
Bste analisis o seleccidn debe llevarse a cabo para evitar pér-
didas desastrosas, y as{ poder celebrar con mayor exactitud con
tratos que presenten un riesgo adecuado a la potencialidad que
asume o toma a su cargo. Pues de ello depende que las compaiiias
de seguros cuenten con una experiencia de mortalidad mis favora
ble que los programados en las estad{sticas, ya que as{ crea en
los asegurados y en si mismos, un factor de seguridad. Bl exce~
dente cobrado en las primas a los grupos de mayor riesgo, es
una de las fuentes mias importantes de ahorros, de 1los cuales
son pagados los dividendos a los tenedores de pdlizas. Se trata
de crear un grupo homogéneo que pueda asegurarse sobre una base
que la experiencia indique como segura.

La seleccidn y clasificacién se propone estableciendo un
grupo al que pueda asignarsele la gran mayoria de los solicitan
tes y que se le pueda aplicar la prima normal; con base en ello,
se hace una determinacidn en cuanto a la asegurabilidad de los
grupos que tienen una expectativa dé vida menor que la normal.

Puesto que las tasas de mortalidad varian con la edad, tam-
bién deben fluctuar las primas. Dentro de un grupo de personas
de sesenta afios de edad, la posibilidad de muerte es mayor que
para otros. Kl aumento del riesgo puede provenir de peligros en
el trabajo que se realice, habitos o menoscabos f{sicos.

Los riesgos clasificados como aceptables, pero que requie-
ren de una prima que exceda de lo normal, son conocidos como
subnormal o subestandar. De la adecuada seleccidn del riesgo
por parte de la empresa, depende su buen funcionamiento. (75),
(76). C

(75) Cfr., MAGEE, op. cit., infra, pp. 691 y ss.

(76) MACEDO PIZARRO, Miguel, El Riesgo en el Contrato de Segu-
ro, Tesis Profesional, México, 1960, pp. 66 y ss.




La seleccidn cousiste con ecscoger técnicamente los riesgos
similares o parecidos para formar un grado pronedio de pro-
babilidad de verificacidn de los siniestros, dejando aparte
aquellos que presenten una mayor magnitud con el fin de
equilibrar las consecuencias que trae consigo la verifica-
cidn del riesgo.

La empresa aseguradora, con el fin de obtener la seleccidn
adecuada de los riesgos, cuenta con dos procedimientos prin
cipales: la investigacidn y la informacidn.

La investigacidn, constituye un derecho de la empresa asegy
radora, cuyo fin es la obtencidn de determinados datos con-
cernientes al riesgo, para poder celebrar con mayor exacti-
tud contratos que presenten un riesgo adecuado a su poten-
cialidad que asume o toma a Su cargo.

La informacidn, puede considerarse desde dos puntos de vis-
ta. Consiste en estudiar previamente a las personas o los
bienes cuyo riesgo toma a su carge la empresa aseguradora.
Bn el seguro sobre la vida, ecsta informacidn consiste en
los elementos médicos particulares de cada sujeto, en sus
costumbres y en su situacidn econdmica. (77), (78).

liediante la observacidn y la invastigacidn, se puede llegar
a deternminar la nayor 2 ucnor nagnitud del riesgo, por medio de
los datos que la

sresa obtiene, pucde llggar a tener un casi
total conccimiants -le los riesjos gue va a tomar a su cargo.

3.9 Clasificacidn del riesgo. )
t categorfus ius riesgos Semejantes o
es importante, porgune sirve para cg

acles, v oceitnlar 1as primas de

(77) cfr., [AClA, on. cit., infra, pp. 66 y ss.
(78) cfr., AdaB, on. cit., infra, pp. 670 y ss.

(79) cfr., AC3LY, on. git., infra, pp. 69 y ss.



Bl riesgo se clasifica de la siguiente mancra:

1. Riesgos ascgurables a tasas normales;
2. Riesgos asegurables por nedio de una prima aumentada;

3. Riesgus inasegurables.

Entre los factores que influyen para que las compaiifas de
seguros acepten o no a un individuo corno asegurado se encuen=-
tran; la salud del solicitante, la herencia, el ambiente, entre
atros.

Los factores relativos a la salud se rclacionan o»rincifal-
maate con pruebas de enfernecades degenerativas, comprendiendo
el corazbn, las arterias, los riiiones, los puluones u otras en=
feruedades co:o la diabetes y el cancer, las cuales tienden a
acortar la vida.

La herencia determina el fisico del individuo, estos pueden
adquirir enfermedades que disminuyan la duracién de la vida y
aumente la susceptibilidad a ciertas enfermedades; y en este or
den de ideas, tendra preferencia y pagara una prima mas corta
el solicitante cuyos padres hayan vivido hasta una edad avanza-
da, porque contara con una herencia favorable.

. La ocupacidn es un factor determinante Si comprende traba~
- s : s s ’ -
Jjos peligrosos como son: la aviacion, la mineria, el trapecis=-
mo, la biologia marina, etcétera.

Los hdbitos del solicitante son importantes, porque un indi
viduo que tenga como costumbre ingerir bebidas embriagantes en
exceso, es desfavorable para la empresa. La expectativa de vida
de una persona que este libre d¢ abundancia y tenga buenos habi
tos es mas favorable que para el que tenga malos habitos, bien
sea ingerir bebidas emvbriagantes, fuar, comer excesivamente o
que sea una persona que realice un trabajo que le origine preo=-
cupacionas o croe una tensidn nerviosa indebida.

Las principales fuentes de informacidn con las que cuentan

las coupaiifas de saguros son, entre otras: 1os agentes de Segu-
. 2 P LT .
ros, la declaraciou del solicitaute, el exaiten nedico, infornes



de inspeccién. Los elcmnentos con que cuenta la enpresa para aprg
ciar el riesgo, no son en la mayor parte de los casos, suficien-
tes para un exacto y continuo conocimiento del riesgo.

La situacidn econdmica de cada individuo, también es de gran
utilidad para la empresa, los antecedentes y la experiencia de
otros seguros que se hayan contratado con otras compaiiias asegu-
radoras, independientemente de los elementos médicos particula-
res de cada individuo. (30), (81).

A las personas que les es mas diffcil que la empresa las
acepte como asegurados son; las que tienen impedimentos fisicos
evidehtes, habitos dudosos o una reputacidn poco satisfactoria o
bien una ocupacidén inaceptable o residencia inestable, por moti-
vos de salud y lo referente a deportes peligrosos. (82)

3.10 La prescripcidn del contrato de seguro de vida.

Se ha considerado y de acuerdo con nuestra legislacién, que
en la prescripcion de un contrato de seguro de vida, Se toma co-
mo factor el tiempo transcurrido y en el presente caso, se consi
derari que todas las acciones que se deriven de dicho contrato
prescribiran en dos afios, contados a partir de la fecha del acon
tecimiento que les did origen. (Ley Sobre el Contrato de Seguro,
articulo 81).

Se toma como factor determinante, el momento en que se tiene
conocimiento es decir, cuando la empresa se entera de la realiza
cidn del riesgo. (Ley Sobre el Contrato de Seguro, artfculo 82).

Bn caso de siniestro, desde el momento en que tengan conoci-
miento los interesados, demostrando ante la empresa que ignora-
ban dicha realizacidn. (Ley Sobre el Contrato de Seguro, articu-
lo 82).

(80) cfr., AGEL, op. git., infra, pp. 691 y ss.
(81) cfr., MACZDO, op. git., infra, pp. 66 y ss.
(82) Ibidem.




Bl plazo de prescripcidn: no puede abreviarse o extenderse.
(Ley Sobre el Contrato de Seguro, articulo 83).

Casos en que la prescripcién no transcurre:

i. Cuando en las declaraciones del asegurado existe falsedad,
inexactitud u omisidn. Cuando el asegurador no haya tenido conoci
miento del riesgo auténticamente ocurrido; ernpezando a transcu-
rrir la prescripcidn cuando se cerciore de la omisidn, de la fal-
sedad o de las inexactas declaracionces. (Ley Sobre el Contrato de
Seguro, artfculo $2); )

2. Mientras los interesados no tengzii conocimiento de la rea-
lizacidn del siniestro; debiendo probar que ignoraban dicho si-
niestro.

La prescripcidn sec interrumpe en los siguientes casos:

1. Por privacidn del derccho del poseedor por mis de ux alio,
v también puede ser por cualquier interpelacidn jucicial;

2. Cuando Se nombran peritos con mutivo de la realizacidn del
siniestro. (Ley Sobre el Cuatrato de S2juro, artfculo 54);

3. Para reclarar ci ;

por cl requeriniento de
pago. (Ley Sobre cl Coatrato de Seguro, articulo S4).

3. 11 Terzinacidn del contrato de seguro.

1. La terminacidn del contrato de soyuro de vida, se puede
dar en los siguientes casos:

a. Por resolucidn de pleno derecho cuando cualquiera de los
contratantes no ejecute las obligaciones a su cargo;
b. Por recisidn del contrato; )
c. Por falta de pago de las primas cuando ya se haya vencido
el perfodo de gracia y se de la resolucidn de pleno Zerecho;
ch. Por quiebra del asegurado;
d. Por desaparicidn de los valores asegurados;
e. Por cumpliniento de la condicidn tenporal del seguro;’
f. Por nutuo consentimiento;
g. Por cumplimicnto del objeto para cl cual se pactd;



‘h. Por resolucidn judicial;
i. Por prescripcidn;

Jj. Por caso fortuito o de fuerza mayor.

Estos son los casos mas frecuentes.



CAPITULG IV
LA LMFORTANCIA DEL SEGURO DE VIDA BN EL DIRICUC HAXICANO.

4.1 La funcidn del seguro de vida.

Lo fundauental del contrato de seguro de vida, es proveer seguri-
dad econdmica a 1la familia, en contra de las fuerzas de la natura
leza, que son ajenas a la voluntad del hombre. Bs un instrumento

social moderno para otorgar nroteccidn y contrastar ios infortu-

nios financieros. Bs la forma en que el individuo perpetia su ca-
pacidad productiva frente a la familia, ya que al ocurrir el fa-

llecimiento del principal proveedor de medios de subsistencia que
dan desamparados quienes reciben ingresos por parte del asegura-

do, cuando sus dependientes no tienen otra forma de sobrevivir.

La funcidn principal del negocio del seguro de vida, es otora
gar proteccidn contra las demandas financieras, ocasionadas por
incapacidad, vejez y muerte. Bn algunas ocasiones ha sido denomi-
nado por algunos autores, Seguro de reposicidén de ingresos, debi-
do a que provee para necesidades principales como cl alimento, el
techo, el vestido y la educacidn, si la enferuedad, las lesiones
o la muerte, interrumpen los ingresos econdmicos de la familia.
(83)

Bl seguro de vida busca reducir la incertidumbre financiera
que se origina de contingencias naturales, como la vejez y la
muerte y dar lugar a una certidumbre conmparable, en el caso de
que sucedan posibles desgracias, como la pérdida. de empleo, enfer
medades, malos negocios, crisis. econdmica e incapacidad entre
otros. (84)

(83) cfr., MAGEE, op. cit., infra, p. 1.
(84) 1dem., pp. 1y ss. ’




Bl scguro de vida es uno de los medios mas importantes desa-
rrollados como una parte de nuestra economfa, para proveer segu-
ridad a las persopas sobre una base voluntaria por conducto de
la iniciativa individual y como una parte de la autopreserva-
cidn. (85)

El seguro de vida, es un instrumento social para realizar
acumulaciones que cubran las pérdidas inciertas de capital, lo
cual se lleva a cabo mediante la transferencia de los riesgos de
muchos individuos a una persona o a un grupo de personas. Bs el
resultado de la tendencia, innata, en cada individuo, a proveer
para la seguridad propia y para la de sus allegados.

Bl uso basico del seguro de vida, es la proteccidn de los va

lores de la vida, estos contratos estan tan detalladamente

redactados que permiten aplicaciones adicionales. Particular
mente se utilizan para conservar y acumular activos, y tam-
bién pueden usarse como un medio para el traspaso de la pro=-
piedad. Finalmente, debido a ciertas condiciones en el con-
trato, es un instrumento admirable para ser utilizado en co-
nexidn con el establecimiento de un fideicomiso. Todas estas
aplicaciones dan valor a los servicios de los negocios. No
existe contradiccidn entre las aplicaciones secundarias vy la
funcidn princisal del seguro de vida. Bn muchos casos las
aplicaciones secundarias auplementan y se fusionan a la apli

cacidn primordial. (36)

El seguro de vida es la inica forma de propiedad acumulada
que garantiza, durante la vida del Deneficiario, un ingreso esti
pulado. Cuando los capitales se han colocado parcialmente en
otras inversiones, los creadores de estos foundos han visto en el
seszuro de vida al clemonto de mayor certeza en caso de que las

dends inversionas fallen. (173




El seguro de vida no constituye problema de inversidn para
las partes interesadas. Finaluente el propietario de un-capital
del secguro de vida puede contar con los servicios de inversidn.
de las nejores mentes en el ramo. Ademis de esto, hay una diver-
sificacidn de operaciones que no estarfan al alcance del indivi-
duo que se encarga de manejar sus propios negocios.

Una aplicacidn especializada del seguro de vida hace posible .
a la familia del asegurado, la ocupacidn cont{nua de su hogar,
ya sea porque dicha familia con el producto que obtiene del segu
ro pague la hipoteca, o la renta mensual para el arrendamiento.
Bl seguro de vida entonces, tiene miltiples funciones, ya Sea pa
ra producir fondos suficientes para cancelar una hipoteca, para
proveer el pago de una renta mensual, suficiente para el alqui=-
ler de una vivienda, ya sea por un nimero determinado de afios o
por toda la vida del beneficiario. (38) Z1 seguro de vida suscri
to para los fines citados, en caso de muerte del asegurado, en
ningin sentido estd limitado a dicha aplicacidn, ya que las reser
Jvas se van acumulando y estardn disponibles para otras emergen-
cias. (39)

Las personas que protegen a sus familiares mediante un con-
trato de scguro de vida, se sienten libres para arriesgar su ca-.
pital en invarsiones azarosas. Dabifo a que han visto en dicho
contrato al elaento de mayor certeza en caso de que las demds

invarsiones falles. Ya i

: . Ly : .o
tancias v de ser posibvle, llevan a las coupalias a feliz termi-

roneten grandes ga=

ao, pero debido al gran riesgzo gue representan y en caso de que
ortante para la misma,

P . . .
ocurricse la mwuerte de algua micubro i

podria ocasionar srandes pérdidas de capital. Por ello la perso-
ila que lleve a cabo el proyscto de que se trate, protcgeri su pa
trinonio contra las pirdidas que le pudiera ocasionar dicho proe=
pdsito, por medio de un seguro de vida adecuado. (90)

(53) Cfr., IACLLAYN, 20. cit., infra, pp. 14 y ss,
(39) Ibidenm.
(©00) Iden., pp. 373 y 383,



Para los individuos, una pdliza de seguro de vida es Gtil co
mo un medio de proteccidn a los hombres de negocios individuales
para proveer contra la pérdida ocasionada por.la muerte de un
deudor y con el fin de salvaguardar préstamos, particularmente
empréstitos en los cuales el elemento de seguridad personal esté
presente. (91) .

Para las sociedades andnimas y las sociedades colectivas, el
segurc de vida es de gran importancia ya que es utilizado con el
fin de pagar los intereses de un socio fallecido. Ademas es usa=
do con frecuencia por las primeras, como proteccidn contra la
pérdida resultante del fallecimiento de algin funcionario o em-
pleado de gran valor para la sociedad. Muchas empresas toman es=-
te tipo de contrato sobre la vida del presidente de la compaiiia,
y en algunas otras ocasiones, sobre la vida de otros funciona=~
rios o empleados. Generalmente la razén para comprar un Seguro
de vida, es la importancia que representan los servicios del in-
dividuo asegurado para la sociedad o0 el pasivo que pueda crearse
con motivo de su muerte. (92)

Las sociedades andnimas en algunas ocasiones encuentran cone=

veniente utilizar una polxza de seguro dotal sobre la vida

de un funcionario principal como un fondo de amortizacién,
con el fin de acumular una suma requerida de dinero, a una
fecha establecida para la redencidn de un bono emitido o de
una hipoteca, cuando la capacidad de la sociedad para pagar
el adeudo podtxa verse en peligro por causa de muerte de la

persona asegurada. (93)

Independientemente de los intereses de los acreedores en la
vida de los deudores, y de aquéllos que dependan de quienes tie=
nen el deber de otorgar ayuda acondmica, existen otras determing
das relaciones de las cuales un interés pecuniario surge para es
tablecer un contrato de seguro de vida.

(91) cfr., MACLEAN, op. cit., infra, pp. 62 y 63.
(92) 1bidem.
(93) Idem., pp. 63 y 64.



Hemos citado con antelacidén que el seguro de vida se suscri-
be asegurando la vida del socio de una emprcsa de negocios para
" beneficio del socio sobreviviente, o socios sobrevivientes, algu
nas veces el producto de la pSliza es pagadero a la firma de la
enpresa; y algunas otras proveen un fondo con el cual los socios
sobrevivientes adquieren para si mismos, del patrimonio del so-

cio fallecido, su interés en la firma. (94)

También en algunas ocasiones el seguro de vida es utilizado
para comprar las acciones de un socio fallecido, y distribuirse
el producto entre los accionistas sobrevivientes de acuerdo con
un convenio previamente establecido., (95)

El seguro de vida tiene diversas aplicaciones, comno soa las
personales y las de negocios.

Las aplicaciones personales involucran grincipalmente las ng

N P ses P . N ‘
cesidades intinas de la famiiia. La crisis financiera que puede
surgir como consecusnzia del falle

ento del principal provee-
dor de ingresos, sin gue cuista alguna srovisidn econdmica, y si
Jocurrc la muarte traerfa un cambio total en la vida faniliar.

Ba las aplicaciones de negocios, cl ssguro de vida se aleja
de las relaciones innediatas familiares, porque en su gran mayo=
rfa cs utilizado para acrecentar el crddito; para proteger una
firma contra la pérdida ocasionada por la nuerte de un honbre
clave para la cmpresa de que se trate, o para proteger el activo
de una compaiifa o de una corporacién cerrada contra la liguida-
cidn en el caso del fallecimiento de un miembro de la firma.

4.2 Los nlanes de proteccidn a la familia.

La tamuilia es la uwnidad social bdsica, o5 taubid: nna unidad
e megocios, dependiente de sus fuontes e ingresos para su esta
bilidad ecoaditica, y sujeta a quedranto por causa de accidente,

enfermedad o ruerte.

infra, p. 338.

(94) cfr.
(?5) licn., pp. 383 y 384.



Los ingresos de la familia pueden provenir de inversiones,
pero para la gran mayorfa, dependen de los esfuerzos personales
de sus propios miembros. Cualquier interrupcién de los medios
de subsistencia afecta la seguridad familiar. (96)

Los planes de proteccidn a la familia son el resultado de
unlesfuerzo para combinar el seguro permanente y el seguro tem-
poral en un sdlo contrato, de forma que proporcione la maxima
cobertura del seguro durante la época de mayor necesidad, (97)
de tal manera que la familia continde llevando el mismo ritmo
de vida en caso de que ocurra el fallecimiento del asegurado y
por lo mismo, sea un alivio a las necesidades materiales, pro-
porcionando medios de subsistencia econdmica a los dependientes
de dicho asegurado.

Para que la familia siga llevando el mismo ritmo de vida du
rante la existencia del asegurado, o ya fallecido el principal
proveedor de ingresos, algunas empresas de seguros han creado
diversos tipos de pdlizas de proteccidn a la familia, entre es-
tas se encuentran: la pdliza de renta familiar y la pdliza para
mantenimiento de la familia, también conocida como pdliza de ma
nuntencién familiar. Estos planes estan disefiados para cubrir
necesidades de renta por un perfodo temporal y para reconocer
que el seguro de vida que un individuo compra para s{ mismo y
su clnyuge es mas permanente que el seguro que se compra para
los demis miembros de la familia, tales como los hijos o adul-
tos dependientes, como son el padre y la madre del asegurado,
Ya que pasado algiin tiempo, los hijos creceran y veran por si
mismos, es entonces cuando el padre es relevado de la obliga~-
cidn de mantenerlos, de la misma forma, el seguro de vida que
se compra para proteger a los padres u otros adultos deja de
ser necesario después de sus nmuertes. (98)

(96) cfr., MAGEE, op. git., infra, pp. 373 y ss.
(97) Idem., pp. 97 y ss.
(98) Ibiden.



La pdliza de renta familiar, consiste en el pago de una can-
tidad deterninada de dinero, desde el fallecimiento del ascpura-
do, hasta una futura fecha predeterninada. El pago se hard segin
las aportaciones que se hayan hecho. Si el asegurado nuere. den-
tro del periodo pactado, al beneficiurio se le pagara una renta
por el resto del lapso que falte por transcurrir, y el valor no=-
ninal de la péliza. (99) Este tipo de pdliza combina:el seguro
temporal decreciente con la pdliza ordinaria de vida. La fecha
en que los pagos han de cesar se calcula a partir del monento de
la enisidn de la piliza. Este tiempo pusde ser de diez, quince o
veinte afios. Por esta raz5n, cl seguro temporal decreciente =2s
adecuado, porque cntre nds tieupo viva el asegurado 145 pequeiio
serd el importe del scruro gue £e necesite para contiauar los pa
gos hasta la fecha indicada. (100)

~ La pdéiiza de reata familiar se provecta para proveer a un
costo ninimo, sroteccidn a bLase de rentas, cuando dstas mds se
necesitan. Por esta razdn el periodo de reatas se fija desde la
fecha de iniciacidn de virencia de la pdliza y no a lo largo de
un lapso que podria ser favorable, pero a un costo excesivo na-

pando priias mds altas a costa .o otras p2cesicades. (101)

A diferencia de 1z DSliza Je reata faniliar, la pdliza de ma
nuntencidn familiar 25, por una suma uniforne (no decreciente) a
todo lo largo del perisdo saleccionado. Zste tiro de pdliza aro-
porciona el pago, al beneficiario a la muerte del asegurado si
el fallecimiento ocurre cdentro el periodo pactado, es por un
tiempo fijo de diez, quince o veinte afios, contados a partir de
la fecha del deceso del asegurado (y no por el resto de dicho
lapso contandose a partir de la fecha de emisidn de la pdliza co
mo en el caso de la péliza de renta familiar), con pago del va-
lor nominal al final de dicho periodo. Si la muerte ocurre des-

pués del tiempo pactado del sczuro temporal, el beneficio es el

(99) cfr., MAGEE, op. cit., infra, p. 99.
(100) Idem., pp. 98 y 99.
(101) ldem., pp. 100 y 102.



mismo que el de la pdliza de renta familiar, es decir, el pago
en una sola suma del valor nominal.

La pSliza para mantenimiento de la familia, provee pagos de
renta por un periodo cierto y definido tomenzando con la nuerte
del asegurado, si la misma ocurre dentro del lapso pactado. La
prima para este tipo de pdliza es, por Supuesto, mayor que la de
renta familiar puesto que el beneficio es mas grande.

La p61iza de manuntencidn familiar posee dos ventajas sobre

1a péliza de renta familiar. La primera de ellas es que si

las condiciones del contrato cambian; por ejemplo; si el asg
gurado es padre de varios hijos. pequefios y mis adelante tie-
ne otros hijos, una renta de condiciones uniformes cubrird
las necesidades de sepuro a la nuerte del solicitante, en
tanto que una renta de condiciones decrecien_tes, cono en el
caso de la pSliza de renta familiar, puede que no las cubra.
La segunda ventaja cs que, puesto que existe un beneficio
uniforme en el caso del falleciniento en cualquier tiempo du
rante el periodo del seguro terporal la pdliza de manunten—
cidn familiar no esti sujeta a la posible falta de compren—
sién por parte del asezurado acerca de los beneficios que la
. péliza proporciona. En el caso de la pdliza de renta faumi-
liar, cs importante que el asepurado coupreada que el nimero
naximo de pacos de seatas vencra a ser pagadero sdlo an el
caso de que su nuerte ocirra i de que
2 suceda)

la pdliza sea enitida (io cu
y que el niinero de pasoi de rentas os asto daszraeciendo
constantemente. (102)

En ambos pimaes, cl contrato fe sepuro estd basado en una 1-.2'

liza ordinaria dz vida, con m couivanio s eidtario on la for-

na e sexurov tewporal.

La pdliza de m

racterfsticas:

(122) Zfr., JWOLTAY,



a. Seguro automitico para todos los hijos que nazcan después
de que haya empezado a tener vigencia la pdiiza, sin cos-
to adicional;

b. Seguro automatico sin costo adicional por los nifios adop-
tados;

c. Exeacidn automitica de primas en caso de incapacidad;

ch. Privilegio de conversidn a vida entera, hasta por cinco
veces el impoirte original del seguro temporal sobre cada
hijo;

d. Una provisidn para agregar el sesuro temporal de la esjo-
sa a la proteccidn del nadre, si &sta muere antes de al-

canzar la ecdad de sesenta v cinco alios de cdad;

e. Den=ficios alicionnl la nisma ocurre cono

resultalo de accidente, v

f. El derecho o coavertir el importe total del seguro tempo-

ral a sezuro Jde vida
dad. (103)

1 evidencia de asegurabili-

*4.3 E1 atractivo del szjuro da vida.
Zn la actualidad, los enpresas de seguros no toman en cuenta
ry . . , . N .
la p051c15n acendmica de las persoazs, lo uanico que les interesa

25 ia capacidad fina

era e los asegurados para adquirir un

. . ’

contrate da sesuro de vida, yo que en la mayoria de los casos es
te tipn de co

Aasenda el pason de las primas, la edad v

el 2stado de saln

Zn un princi, to ate fue adquirido, para cu-

courade. Actuzlmente tie-

I
G
3

rantizar el patrimonio a fu

L2 para sos-

rado, o2 wcidn de deu-

das,

impuestos y otros gastos que dejd el ase
gurado, Tambi izado en forma particular para conservar

cit., iafra, op. 839, 93 y 102,
? T ae ’



y acunular activos. (104)
La actitud que muestran los compradoves e seguros, =25 <

N s s 2
sonzabilidad para con sus dependientes y tambien en los casos

de uroteccidn a créditos de compaiifas, ya que se pueden asegurar
bienes nuebles ¢ inruebles, as{ cono todo lo que reprasenta un
riesgo para el ascgurado, con excencidn del segurc de vida en ca
so de fallecimiento, toda vez que lo que se aszgura es el monen—
to en que va a ocurrir, cuenta habida de que esto, necesariamen=-
te tiene que suceder.

4.4 El1 suicidio.

Es. 1a autodestruccidn de 1o vida, teniendo como consecuencia
la ruerte. En sus inicios el seguro de vida, no cubria los falle
cimientos resultantes de suicidio, ya que, se atentaba en contra
del bien pdblico, y los integrantes de una familia dejaban de
percibir ingresos econdmicos por parte del asegurado, y se veia
afectada la situacidn financiera de sus dependientes, al perecer
el principal proveedor de bienes de subsistencia, cuando su muer
te era ocasionada por suicidio o cualquier otro motivo.

Dentro de las empresas aseguradoras, sobre todo los dictami-
nadores, han llegado a la conclusidn de que no deberia pagarse
el producto del seguro proveniente de personas qﬁe tienen progra
mado quitarse la vida, pues permitir que las pSlizas sean paga-
das, equivaldria a una invitacidn al suicidio.

Al efecto, dentro de las bases para la seleccidn del riesgo,
las aseguradoras hacen una previa investigacion que resulta ex—
haustiva respecto de las costumbres del asegurado, y si, en su
caso, ha solicitado algin contrato de seguro con otra compaiifa,
as{ como si dicha solicitud ha sido rehusada. También Si existe
algln antecedente de suicidio o aficidn a poner en peligro la vi
da.

Con base en lo anterior, la emnpresa aseguradora puede no ce-
lebrar el contrato, por existir antecedentes de intento de suici
dio, e inclusive en ocasiones la fanilia procura comprar un segu

(104) gfr., MAGED, op. ¢it., infra, p. 5.



. ..
nazara la totalidad

ro de vida para cl asezurado, a fin de obtener un Leneficio.
(195)

In caso dJde que la familia lleguc 2 celebrar el contrato de

seguro de vida, previa anwencia del asegurado, nuestra legisla-
cién en el artfculo 176 de la Ley Sobre el Contrato de Seguro
establece:

La empresa aseguradora estard obligada, aun en caso de sui-
cidio del asegurado, cualquiera que sea el estado mental
del suicida o 2l ndvil del suicidio, y si se verifica des-

_pués de dos aflos de la celebracidn del contrato. Si cl sui-

cidio ocurre antes de los dos aifios, la empresa reeubolsarad
dnicamente la reserva natenatica.

rtancia &=21 precepto radica =2n 2l tiempo dentro-del

a cato el suicidio. 5i ocurre dentro del téruino

.

r e la celebracion cel contrato,
P f0s
aente Tazara ia reserva natenatica,
.

ucs de este periodo, el asegurador

4.5 Troteccidn del zctivo de los nz_ ocios en el seguro de vida.

293 . . B s ®
Se utiliza para prevenir la liquidacion forzada de un nego-

cio al fallecimiento ce su propictario, o de uno o mis miembros
de la organizacidn. También para acrecentar el crédito de un ng
gocio en funcidn y garantizar la contiznidad de los fondos en
caso de fallecimiesto de algin wicabro e la espresa, en quien
los prestamistas conffan para el otorgamionto de un empréstito,
particularmente (til en negociaciones chicas donde el crédito
mercantil esta centrado en la persona que dirige la empresa, ya
sca por su reputacidn, su nonbre, por la experiencia, o por los
estudios que tenga sobre el negocio que dirige, por ser unico
en la materia, o porque esté en v{as de descubrir algiin produc-
to dtil, o bien porque sus investigaciones sean importantes y
estén relacionados por ejemplo, con las enfermedades incura-

bles, tal como son: el céncer, el sida, la diabetes, etcétera,

(105) cfr., ['\GEE, op. cit., infra, pp. 78 y ss.



esto 1o hace mas valioso para la empresa y ocupa puestos claves
en la misma, ya que en muchas ocasiones es mas valioso el hombre
que la negociacidn.

El seguro de vida proporciona los medios para liquidar los
intereses de un accionista fallecido, sin afectar a la empresa y
para que la misma no se vaya a la quiebra si éste es socio mayo-
ritario. También se utiliza como crédito, ya que por medio del
contrato se pueden suministrar fondos a la sociedad. (106)

4.6 Un programa planeado en el seguro de vida.

No se requiere de un large pericdo de planeacidn, ni de acu-—
mulacidn de riqueza para celebrar un contrato de seguro de vida
Yy crear un capital a futuro, ya que son razonables los motivos
para adquirirlo y muy simple, esto serd a través de un agente de
seguros, quien presentara las diferentes opciones en los diver=-
sos tipos de seguro de vida tomando en consideracidn lo siguien—
te: el estudio de las necesidades del tomador, sus recursos fi-
nancieros y las facilidades que ofrece la aseguradora para el pa
go de las primas convenidas. Y tendra por objeto el asegurado la
planeacidn del patrimonio, siendo ésta la forma de proveer maxi-—
ma seguridad para hacer provisiones garantizadas a sus beneficia
rios, integrando sus recursos financieros para alcanzar dicho
propdsito. (107)

La planeacidn del patrimonio consiste en el arreglo de los
intereses de las propiedades, para proveer cl maximo de seguri-
dad a sus propietarios y aquellos a los cuales é1 desea hacer
provisiones garantizadas, integrando sus recursos financieros
que le permita alcanzar dicho propésito.

La importancia para crear un patrimonio radicara, en que las
personas que carecen del mismo, pero que preveen el futuro de
sus acreedores alimentarios, lo programan a través de las compa-
fifas de seguros.

(106) Cfr., MACLEAN, op. git., infra, p. 10.

cit.,
(107) cfr., MAGEZ, op. cit., infra, pp. 481 y ss.



La programacidn del seguro de vida consiste, en el estudio
de las necesidades y de los recursos monetarios de un individuo,
que es la funcidn de la planeacidn del patrimonio realizada por
el agente de seguros.

El patrimonio de la familia se adquiere por medio del traba-
jo, ahorro, herencia, que es lo mas comin. Ahora ya se puede
crear por medio de un seguro Je vida.

En la planeacidn del patrimonio familiar, se abarca todo lo
concerniente a las propiedades e intereses del mismo. Si se tie-
ne patrimonio no hay problemas, ya que el mismo genera intereses
Yy se incrementnri; pero el problema puede surgir en el caso de
que se trate de crear un patrimonio y no se cuente con los recur
sos financieros suficientes que permitan abrir una cuenta de ahg
rros, o cuando se abra y no se incremente debido a la pérdida
del poder adquisitive de la moneda y el bajo salario del asegura
do.

Cuando se pretende crear un patrimonio para un futuro, se to
ma un contrato de seguro de vida con ciertas caracter{sticas pa~
ra formarlo, pues en caso de no hacerlo, se puede morir sin re-
cursos, dejando en total abandono a sus acreedores alimentarios
y aquellos con quienes esté obligado, y en esta hipdtesis puede
abrirse una cuenta de ahorros e incrementarla; pero no podra
crear un capital, ya que en caso de algﬁn imprevisto o de su prg
pio fallecimiento, s6lo se podri disponer de lo ahorrado y los
intereses generados. En cambio, al tomar un seguro de vida y mo-
rir, sus beneficiarios o acreedores alimentarios podran disponer
de un capital en su totalidad, que vendri a solventar sus necesi
dades mis apremiantes, como son: manuntencidn, educacidén y hasta
el establecimiento de un negocio, segiin el tipo de cobertura o
seguro que se haya contratado o por la que haya optado el asegu-
rado, o la cantidad equivalente a la suma asecgurada.

4.7 Bl endoso del seguro de vida para los micmbros de la fami-
lia.
El endoso permite al asegurado o contratunte retener el segu

ro existente, y al miswmo tiempo obtener los Leneficios el plan



familiar,

Este tipo de contrato se puede agregar a cualquier plan per~
manente de seguro, ofreciendo las siguientes opciones de protec-
cién familiar:

1. Los hijos pueden quedar asegurados por medio del endoso

adherido a la péliza del padre; )

2. La madre y los hijos pueden quedar cubiertos conjuntamen-

te con la pdliza del padre;

3. Los hijos pueden quedar protezidos por medio de un endoso

agregado a la péliza de la madre;

4, Una esposa puede quedar asegurada por medio de un endoso

agregado a la pdliza de su marido. (108)

Cualquier miembro de la familia, cubierto por el endoso, pue
de convertir el seguro as{ provisto a un plan permanente.

En nuestra legislacidn se considera al endoso, como un acto
formal y unilateral, por medio del cual Se transmite un titulo
de crédito. Y requiere para su perfeccionamiento, que la volun-
tad del endosante se exteriorice por la firma que conste en el
titulo mismo o en hoja adherida en él. (109) No obstante que el
endoso es un acto jurfdico mercantil de naturaleza cambiaria, se
ha adoptado por el derecho de seguros, y se hace consistir en el
documento que se adiciona ‘al contrato principal (pdliza) para ha
cer modificaciones especificas; o cuando se quiera agregar algu=
na cladsula o beneficio que no se encuentren previstos en el con
trato original.

Existen 3 tipos de endoso para nuestro contrato:

1. Endoso "a'", que por lo general se utiliza para hacer
aumentos, por ejemplo: a la suma asegurada, a las coberturas, o
a las cuotas y primas; esto implica, cobrarle cantidades adicio~-
nales al asegurado.

2. Bndoso "b", que es utilizado para hacer correcciones, que
no afectan al contrato original en cuestiones de valores, por




ejemplo: correccion de nombres, domicilios, razdén social, etcéte
ra.

3. Bndoso "c™, que es empleado para cancelar parcial o total
mente el contrato e implica un crédito para el asegurado.

4.8 El producto del seguro de vida esta exento de las reclamacio
nes de los acreedores.

La cantidad que se obtiene como resultado de un seguro de vi
da debe guedar fuera de las reclamaciones de los acreedores del
asegurado. )

Bsta caracteristica del seguro de vida algunas veces se ha

dicho que crea una discriminacidn injusta en contra de los

acreedores. La exencidn se justifica con la teoria de que un
individuo tiene obligaciones definidas hacia la esposa, los

hijos y dependientes, al igual que hacia los acreedores, y

que existe la misma justificacidn en colocar a los dependien

tes en posicidn de prioridad por medio de una hipoteca. ¢ 112)

Bl asegurador lo inico que hace es tomar en cuenta las prio-
ridades que tiene el asegurado, dando preferencia a sus descen-
dientes por la obligacisn que tiene hacia los mismos para abaste
cer y cubrir sus necesidades prioritarias, ya que en caso de fa-
llecimiento del principal proveedor de ingresos, sus beneficia-
rios podrin disponer del producto del seguro de vida, sin que
pueda ser disminufdo por las deudas que haya contraido el titu-
lar del contrato de seguro.

Se protegen los intereses de los beneficiarios, es decir,
1os derechos de 1a esposa y los hijos y sobre todo, si se trata
de su patrimonio, pues hay un interés por parte del Estado para
su conservacion. El C6digo Civil para el Distrito Federal esta-
blece en el articulo 727, que los bienes afectos al patrimonio
de la familia son inalienables y no estaran sujetos a embargo ni
gravanen alguno.

Los acreedores no pueden alcanzar ni las primas pagadas, en

(110) ¢fr., MAGEE, op. cit., infra, pp. 447 y ss.



manos e las compa:‘ix'as de seguros, ni el producto del seguro de
vida a expensas del beneficiario. Se trata de otorgar seguridad

a los beneficiarios y liberarlos de dichas reclamaciones.

En aquellos casos en los cuales el interés del beneficiario
esti legalizado, bien sea a través de la funcidn de las le-
yes del Estado o debido a que un beneficiario distinto del
asegurado, su patrimonio o representantes legales han sido
nombrados irrevocablemente, los acreedores del asegurado no
pueden proceder en contra del valor de la pdliza. Bl inte=
rés legalizado del beneficiario tiene procedencia sobre
cuaiesguiera reclamaciones de acreedores y esta protegida
por la ley. Si el asegurado, al tomar la péliza, se reserva
el derecho de cambiar de beneficiario, o cuando el benefi-
ciario nombrado es el asegurado, su patrimonio o represen-
tantes legales, entonces el seguro de vida puede ser alcan~
zado y esta sujeto a las reclamaciones de los acreedores.
(11D

Bl artfculo 168 de la Ley Sobre el Contrato de Seguro, con-

templa:s

las

Cuando el asegurado renuncie en la pSliza a la facultad de
revocar la designacién del beneficiario, el derecho al segy
ro que sc derive de esta designacidén no podra ser embargado
ni quedari sujeto a jecucidn en provecho de los acreedores
del asegurado, en caso de concurso o quiebra de éste.
Asimismo, el artfculo 169 de la nisma Ley establece:

Si el asegurado designa como beneficiario a su cdnyuge o a
sus descendientes, el derecho derivado de la designacidn de
beneficiario y el del aseguramiento no seran suceptibles de
embargo, ni de ejecucidn por concurso o quiebra del asegura
do.

De 1a misma manera el artfculo 179 de 1la ya citada Ley sefia

(111) Ctr., MAGEE, op. cit., infra, pp. 454 y ss.



Si el derecho que dimana de un seguro sobre la vida contra-
tado por el deudor cono asegurado o beneficiario, debiera
rematarse a consecuencia de un embargo, concurso o quiebra,
su c6nyuge o descendientes podrﬁn exigir, con el consenti-
miento del deudor, que el seguro les sea cedido mediante el
pago del valor de rescate.

4.9 La importancia que tiene el seguro de vida en la desintegra
cidn fawiliar.

A efecto de que las familias no se desintegren, el seguro
de vida ha contribufdo a que se encuentren nas capacitados sus
integrantes para continuar como unidades sociales. Las conse-
cuencias desfavorables de la desintegracidn fawiliar se mani-
fiestan cuando el asegurado fallece, si sus ganancias eran la
fuente principal de ingresos a 1la familia, trayendo como resul-
tado que los menores tengan que contribair al gasto familiar,
pero debido a su escasa preparacién, son pocas las oportunida-
des que encuentran para deseipefiar buenos empleos, teniendo con
diciones de trabajo crueles, dificiles y de poca remuneracidn.

Los menores que son privados del sostén paterno, como consg
cuencia del fallecimiento, necesitan de ingresos que les permi-
tan tener una preparacidn adecuada para mejorar sus condiciones
de vida, ya que a la rmuerte del proveedor de vienes de subsis-
tencia, la madre no puede darles un cuidado adecuado, ya que
queda imposibilitada de administrarse sola, perdiendo el con-
trol de sus hijos; de ahi que, al carecer de los medios necesa-
rios para wantener unida a la fawmilia, las preocupaciones y el
trabajo constante, hacen que menoscabe su salud, trayeido como
resultado un cuidado inapropiado a sus hijos. Estas condiciones
de vida se manifiestan en la delincuencia juvenil, y otras for-
uas precarias de vida como la drogadicciGn, la prostitucidn ¥
el alcoholismo, entre algunos otros factores.

Bl elemento de satisfaccidn personal es de considerarse de
gran importancia, aun cuando los miembros de la familia estén
separados. Un plan de seguro de vida adecuado dard tranquilidad
econdmica a sus integrantes, ya que proveer5 de los gastos equi



valentes de que gozaba dicha fanilia antes de que ocurriese el fa
llecimiento del asegurado; haciendo posible que las personas que
hayan estado unidas por ligas de afecto, puedan continuar preser-
vando a la familia, como una unidad, proporcionindoie bienestar
general. (112)

. .
4,10 E1 seguro de vida cono inversidn de capital.

Como toda familia que estd dentro de la escala econdmica, se~
gin su estrato social, de acuerdo con el tipo de vida que lleve y
a la dificultad o facilidad que tenga para satisfacer sus necesi-
dades mas elementales; las familias de posicidn social baja, tie-
nen exigencias mas limitadas y sus pertenencias consisten en una
choza, aliuentos a base de tortillas, chile y frijoles y una edu-
cacidn casi nula; en cambio, los que pertenecen a la clase alta,
sus necesidades van nds alla de lo que consideramos indispensa~
ble, puesto que como vivienda, requieren de una mansidn que cons-
te de sala, recibidor, saldn, recamaras, varios baiios, alberca,
Jjardin, cochera, servidumbre, seguridad, alimentacidn, todo tipo
de frutas y carnes, educacidn, institutos de primera clase, clu=-
bes, transportacidn y diversiones dentro y fuera del pafs, consi-
derdndolas como prioritarias.

Las diferencias de clases, hacen que el concepto de capital,
que es ''caudal", patrimonio o conjunto de bienes pertenecientes
a una persona, individual o social, sea completamente distinto,
toda vez que al tratar de formarlo, sc emprenderdn diversos cami~
nos para conseguirlo o increwmentarlo. La clase baja, intentard ob
tenerlo con el producto de su trabajo y el ahorro, que es muy di-
f{cil, en cambio, en la clase alta hay mejores caminos para acre-
centarlo, mientras que los pertenecientes a la primera posicidn
econdmica, intentardn comprar un seguro de vida de bajo valor.
Los pertenecientes a la segunda categorfa, tratardn de adquirir
un seguro de alto valor con primas de gran denominacidén y con va-
rias opciones de incremento. En amnbos casos se¢ considerara como

(112) c¢fr., lIAGER, op. cit., infra, pp. cit., pp. 15 y ss.



inversidn, que de hecho ya seri un aunento en el activo del pa-

trimonio del asegurado. "El seguro de vida, entonces es definiti
vamente una forma de ahorro, y su compra, representa ciertamente
una inversidn de capital®. (113) También es un activo disponible
para el asegurado. -

4.11 El seguro de vida provee capital inmediato.

En una fawmilia al satisfacer sus necesidades como son casa,
vestido, alimentos, diversiones y seguridad; en algunas ocasio-
nes la importancia de tener un patrimonio equivale a tener cier=-
ta tranquilidad. .

Todo individuo debe acumular cl capital necesario por medio
del ahorro, porque al faltar cl principal proveedor de ingresos
a la familia, trae como consecuencia un menoscabo y un decreci-
miento a la vida que llevaban sus integrantes ya que motivados
por la necesidad empiezan a deshacerse de algunos bienes, o a hi
potecar parte de la propiedad inmueble, por lo que es benéfico,
tener un seguro de vida especial que provea de capxtal inmediato
para solventar necesidades apremiantes.

'El seguro de vida adecuado, es aquel en que el asegurado tie
ne recursos, y los fondos del seguro pueden proveer: un regalo
anual para navidad o en ocasidn de algin aniversario, un obse-
quio para una beca escolar, un fondo especial para establecer a
un hijo en los negocios, una renta para padres dependientes, un
beneficio vitalicio para un hijo anormal que requiera de cuida-
dos especiales y otros.

Las estad{sticas demuestran la alta mortalidad infantil, por
causa de que el jefe de familia deja a sus integrantes en un es-
tado de indingencia, al carecer los menores de una norada apro-
piada, alimentos nutritivos y de una tencidn médica adecuada. La
falta de una provisidn suficiente, reduce las oportunidades de
supervivencia. Cabe seiialar que las necesidades que tienen los
hijo; nenores, se incrementan en el caso de la muerte de una ma-

(113) cfr., !AGEE, op. cit., infra, pp. 496 y ss,



dre que haya enviudado. Lo ideal serfia que se llevara a cabo un

programa adecuado de seguro de vida para el nenor, y tanbién pa-
ra que la familia pueda hacer frente a las necesidades que se va
yvan preseintando con el transcurso del tiempo, tales como ia ren-
ta, la educacidn, el pago de

sotecas, incluso fondos para posi
bles enfermedades, ya que las condiciones econdmicas pueden afec
tar la estabilidad de los valores en el amercado, pu=s el patrimg
nio puede comprender en su

ayor parte 7rog1eda es y Dbienes rai-
ces, trayendo cono resultado una iiquidacidn con grave pérdida,
incluso, si se lleva a cabo bajo las condiciones mds favorables,
y con el tiempo pueda colocar el patrimonio en una posicidn en
que la liquidacidn repentina cel activo pueda resultar costosa.
El seguro de vida también sirve para hacer freate a un periodo
de iaflacidn no previsto, y en 1ds casos de que se hipoteque la
propiedad inmueble que sirve como hogar, y el asegurado fallezca
antes de concluir los pagos; de lo contrario traer{a una carga
severa para la familia, y como resultado la humillacidn de sus
integrantes y el abandono del hogar. (114)

Toda persona debe crear un fondo adecuado por medio del aho-
rro, nediante la sepataci6n de cierta cantidad de sus iagresos,
ya que en caso de fallecimiento del principal proveedor de bie-
nes de subsistencia, la satisfaccidn de las necesidades se com-~
plica. A medida que los recursos de la familia se acumulan, ta-
les necesidades decrecen gradualmente. Cuande los integrantes de
la familia crecen y reciben una educacidn adecuada, se acerca cl
fin de la carrera productiva del asegurado y sus responsabilida-
des son minimas para con sus dependientes. ’

El programa de sepuro debe considerar el futuro, pero confec
cionarse sobre la base de que la nuerte puede acontecer en cual-
quier instante. (115)

4,12 Aplicaciones persounales e iniediatas del sejuro de vida.
Una de las aplicaciones princijpales del coatrato, es el de

(114) Cfr., !WGEE, op. cit., infra, p. 494.
(115) Idenm., p. 591.




proveer de recursos financieros necesarios a sus dependientes
econdmicos, o a las personas con quienes esté obligado, porgue
al ocurrir el fallecimiento del asegurado su familia quedara
afectada, al no existir:

1. Bfectivo necesario para liquidar las deudas producidas
por el fallecimiento del asegurado;

2. Un ingreso mensual suficiente para mantener a la familia,
hasta que los derechohabientes tengan la edad necesaria para su
autosuficienciaj

3. Un fondo suficiente para mantener a la cényuge decorosa-
mente por el resto de su vida;

4. Un ingreso suficiente para la educacidn de los hi jos;

5. Dinero para la cancelacidn de la hipoteca;

6. Un ingreso para emergencias; enfernedades, compromisos so
ciales, etcétera;

7. Un ingreso para pagar los impuestos fiscales;

8. Algunas otras necesidades apremiantes a cubrir.

Las aplicaciones que tiene el seguro de vida, son los gastos
relativos al secpelio y a la dUltima enfermedad del asegurado, las
cuentas del médico, del hospital, de la funeraria, los pagos pen
dientes que dejd el fallecido, los impuestos y otros gastos.

Los problemas que enfrenta una madre con hijos huérfanos se
simplifican considerablemente con un seguro de vida apropiado.
Uno de los objetivos principales del contrato es que la familia
continde sin cambios drasticos en su forma habitual de vida. (116)

Los creadores de capital, han visto en el seguro de vida una
forma de propiedad acumulada, que garantiza en vida del benefi-
ciario un ingreso permanente, que es pagadero de inmediato y sin
gastos de administracidn.

4, 13 Bnfoque profesional del seguro de vida.
Bn las compaii{as de seguros, la inversidn mexicana participa
con un cincuenta y unc por ciento del capital de la empresa; por

(116) Cfr., MAGEE, op. cit., infra, pp. 8 y ss.



lo que interviene en el nombramiento del personal., Las aseguradg
ras cuentan con un consejo de administracidn, que es el encarga=-
do de nombrar a los directores, gerentes, administradores, audi-
tores internos y los demas miembros que colaboran en la empresa,
dentro de los cuales se encuentran los agentes de seguros, Bstos
dltimos son los encargados de sostener una oferta para la adqui-
sicidn de un contrato de seguro. Considerandose dentro de la ca-
tegoria de expertos, ya que deben de estar capacitados para ha-
cer un estudio convencional para ofrecerlo en las mejores condi-
ciones para la empresa y del adquirente, obteniendo grandes bene
ficios de acuerdo al presupuesto de los compradores. Es al agen~
te de seguros, a quien le corresponde la tarea de hacerle ver a
sus posibles compradores la necesidad del seguro de vida, a
quien le corresponde, con un alto entendimiento de lo que el con
trato es y hace y con una amplia concepcidn de las necesidades
humanas, denostrar que el seguro de vida es una forma adecuada-
para cubrir algunas de sus necesidades.

Bl mejor equipo de una aseguradora, es la calidad de sus
agentes, por sus conocimientos y experiencia, ya que son los res
ponsables de proporcionar un servicio de alto nivel y de acuerdo
con el asegurado, en la planeacién del contrato de seguro como
patrimonio.

Algunos autores consideran al agente de seguros como un nego
ciador de seguros. (117)

La autoridad del agente de seguros depende de la empresa ase
guradora, la flexibilidad que tienen para que en su nombre y re=-
presentacidn, ".,.puedan celebrar contratos, recibir ofertas, re
chazar las declaraciones escritas de los proponentes, cobrar las
primas vencidas, cxtender recibos, as{ como proceder a la compro
bacidn de los siniestros que sz realicen". (118)

(117) Cfr., MACLEAN, op. cit., infra, p. 22.
(118) Ibiden.




La Ley Sobre el Contrato de Seguro en el artfculo 16 estable
ce, que el agente de seguros, necesitara autorizacidn especial
para hacer modificaciones generales a las pdlizas, en perjuicio
o provecho del asegurado o contratante.

El agente de Seguros, también puede crear programas de cober,
turas gque puedan mejorar los beneficios del contrato. Toma carac
teristicas de consejero profesional. También puede actuar como
asesor de seguros no sGlo con particulares, sino también con per,
sonas morales; algunas veces hasta con sindicatos, llevando pa=-
quetes para seguros colectivos.

La conducta del agente, es parte de su ética que garantiza
la confianza del cliente, da asesoria al pﬁblico respecto de la
conpra del seguro, que no ocurre en los casos de emplear servi-
cios de profesionales. En el presente caso 1os servicios del
agente son gratis, de solvencia, a pesar de que la empresa de se
guros lo paga.

S5i bien es cierto que las compaﬁfas de seguros, cuentan con
personal muy capacitado en la materia. También lo es, que dentro
del mismo, existe un enorme desconocimiento respecto a nuestro
contrato, sobre todo en lo que a agentes de seguros respecta. Ya
que la gran mayor{a de ellos ignora los beneficios que ofrece el
contrato de seguro de vida, y en algunas otras ocasiones, si no
es que en la mayorfa de las veces, inventan otros que no constan
en la pdliza de seguro, y sSlo son un fraude para el plblico ase
gurado que los adquiere de buena fe. Ya que se valen de muchos
argumentos para hacer creer que el contrato les va a resolver tg
dos los problemas, sin hacerles ver las verdaderas necesidades
que preve dicho contrato.

4.14 Relacidn con otras disciplinas.
Tonando en cueata ia actividad que desempeiia el agente de sg

suros, dado que puede actuar cono consultor, asesor, consejero y
taabidn

2d2 superir ol tipo que se requiere en una deterninada
naciaiizacida v ¢

s .
tenga relacion con la materia de seguros,

iaje resalia ser un profesional.



La {ntina relacidn profesional gue se tiene en materia de se
ouros os con el licoaciado en derecho, toda vez que éste os el
encargado de la formalidad en la confcccidn de los contratos de
seguros, taubidn en su cardcter de notario, para los casos de
formacidn de fideiconisos. Actiia en la integracidn de una asegu-
radora, recaba la ducu.eatacidn y presta sus servicios como ase-
sor y gufa legal.

En la programacida del seguro de vida, os necesario la inter
vencidn de un especiaiista en contabilidad e impuestos, por lo
que, existe una {ntina relacidn también con los contadores y el
Derecio iMercantil, cuenta habida de que los contratos de seguro
pertenecen a esta .ateria.

Se toma en cuenta ta.bién la participacidn de los médicos en
sus diferentes especialidades, en razdn de que son los encarga-

‘dos de deterninar las causas de umuerte de los asegurados y las
condiciones de salud de los solicitantes del contrato, pot lo
que existe una intima relacidn con la medicina y la psiquiatria.



CCliCL.
El objeto de nuestro tema de costudio, fue analizar el contrato
de seguro de vida y su legislacidn, entre nuestras conclusiones
consideramos las siguientes:

FRIMEMA. Bl seguro cs el méfodo de reparar las pérdidas su-
fridias en la prozicdad o en las personas, en estas tltimas se pa
gara una cantidad de dinero a quienes hayan sido designados como

" beneficiarios, que siempre seran distintos al asegurado.

SEGUNDA. El seguro es un medio de previsidn que viene a po~
ner en practica wedidas de las cuales se han ido transformando a
travds de la historia, y se fueron adaptando para aminorar los
dafios previsibles desde un punto de vista general.

TERCERA. Bl or{gen del scguro 3e remonta a los tiempos mds
zatiguos; algunos autores afirman, que en los aiios 4000-3000 A.
C., ya se practicaban.los contratos de préstamo a la gruesa, co-
mo un medio de desplazar hacia otros el riesgo de pérdida o de
dajios inherentes al comercio mar{timo.

CUARTA. La nrimera forma de seguro que Se conocid con carac~
teres bien definidos, es la del Seguro maritimo que se origind
en el préstamo a la gruesa en el siglo.XIV, en las ciudades ita-
lianas del medioevo. Aparecid bajo la forma de un préstamo gra-
tuifb, y después, de venta por un precio a pagarse si los obje=~
tes no llegaban a su destino; todo esto se debid esencialmente a
la prohibicidn que hizo Gregorio IX, del interés del préstamo a
la gruesa en el. afio 1234.

QUINTA. El seguro de vida propiamente dicho, se celebrd por

rance, para rescatar presos de los turcos, y en Italia para el



embarazo, bajo la forma de un seguro temporal sobre la vida.
Con posterioridad se prohibid su practica por considerarse como
operacidn de juego e incitacidn a la muerte del asegurado, debi
do a que se¢ apostaban grandes cantidades de dinero a la vida de
los hombres.

SEXTA. La primcra compaiifa de seguros de que tenemos noti-
cias, es la sociedad de seguros para Viudas y Huérfanos, funda-
da en Inglaterra en el ajfio 1669. Bstaba integrada por dos mil
miembros, que aportaban cinco chelines semanales, en cuyas con-
diciones cumplidas por todos los socios, se acumularia un fondo
para -indernizar por el fallecimiento de cada uno de éllos a sus
familiares con una suma de quinientas libras.

SEFTIMA. El impacto social del seguro, es importante en un
doble aspecto: como protector de la vida, la integridad y el pa
trimonio de las personas, y como generador financiero que pueda
invertirse en apoyo de la economia.

OCTAVA. Entre otras funciones del seguro de vida, se encuen
tran la de otorgar proteccidn contra las demandas financieras,
ocasionadas por incapacidad, pérdida de empleo, malos negocios,
enfermedades, crisis econdmica, vejez y muerte prematura. Tam-
bién provee para necesidades principales como: techo, vestido,
educacidn, y también produce fondos para cancelar la hipoteca,
para pagar los gastos del sepelio del asegurado, liquidar deu-
das y para proteger a los hijos hasta que puedan valerse por si
mismos .

HOVENA. Los creadores de capital, han visto en el scguro de
vida al elewento de mayor certeza en caso de que las denas in-
versiones fallen. Ya que garantiza cn vida del beneficiario un
ingreso permanente, que es pagadero Jde inmediato y sin gastos
de administracidn. Las personas que protegen a sus familiares
wediante un contrato de seguro de vida, sc¢ sienten libres para
arriesgar su capital en inversiones azarosas.



DECIMA. Una aplicacidn especializada del seguro hace posible
a la familia del asegurado, la contfnua ocupacidn del bien inmue
ble en que-habita, ya sea que con el producto del seguro pague
la hipoteca o una renta mensual para el arrendamiento.

DECIMA PRIIERA. El seguro de vida, es un instrumento social
para realizar acumulaciones que cubran las pérdidas inciertas de
capital, lo cual se realiza mediante la transferencia de los
riesgos de muchos individuos a un grupo de personas.

DECIMA SESUNDA. Un programa adecuado de seguro de vida, moti
va al asegurado al ahorro de una porcidn regular de sus ingre-
sos, al pago de las primas y la otra, a canalizar y proveer para
su veiez y algunos otros beneficios; esto trae como resultado,
una vejez tranquila y un fututro promisorio para los suyos o para
con quienes esté obligado. Ya que al llegar a la edad de retiro y
no contar con los recursos neccsarios para que pueda continuar
con el mismo nivel de vida, constituye que ésta sea una eventuali
dad econdmicamente desfavorable. Es por ello que debe prever para
'que pueda contar con recursos propios y evitar depender de los fa
wiliares y poder disponer de lo suficiente para seguir viviendo
desahogadamente. El asegurado, ademds de proveer a las necesida-
des propias y de los suyos, también piensa en el porvenir de sus.
seres queridos; ya que desea para elios, una buena educacidn para
que asi tengan mejores condiciones de vida, y por sobre todas las
cosas, desea que el futuro de su familia esté garantizado,

DECIMA TERCERA. Para las personas, un contrato de seguro de
vida es Util, ya que sirve como un medio de proteccidn a los hom
bres de negocios, para salvaguardar cl patrimonio del socio in-
dustrial y para proteger los intereses del socio capitalista; pa
ra proveer contra la pérdida ocasionada por la muerte de un deu=
dor. También es utilizado para adquirir la participacidén de al-
gin socio que desaparece para evitar la desintegracidén de la em-~
presa. Ya que con el producto del seguro se compran las acciones
de dicho socio y se distribuyen entre los accionistas sobrevivien
tes de acuerdo con un convenio previamente establecido,



DECIMA CUARTA. BEs necesario que el seguro colectivo abarque
no tan sélo a los trabajadores de la federacién, sino que tam-
bién se incluya a obreros, campesinos y domésticos, con el fin
de fomentar el habito del ahorro y crear un ambiente de seguri-
dad en el campo y una futura estabilidad familiar.

DECIMA QUINTA. Es conveniente gue toda persona que tenga
acreedores alimentarios, compre un seguro de vida; que proporcio
ne los medios adecuados a las necesidades de sus dependientes.
Ya que nadie sabe cuanto tiempo va a vivir y de esta manera evi-
tar{a dejar desamparados a dichos dependientes.

DECIMA SEXTA. Bs necesario que se imponga a todos los condugc
tores de transporte pﬁblico colectivo manejado por particulares
(combis, microbuses, taxis) la contratacidn obligatoria de un se
guro de vida, en beneficio de los usuarios, para que en caso de
siniestro, quede garantizado el cumplimiento de la satisfaccidn
de las necesidades primarias de sus dependientes; ya gque de ‘esta
manera se evitara que por fuga del culpable, queden desamparados
dichos dependientes.

DECIMA UCTAVA. Que al momento de contratar un Seguro de vi-
da, quede seilalada por las partes su equivalencia en dolares y
sea pagadero de la misma forma, a fin de que no haya una despro-
porcién debido a la pérdida del poder adquisitivo de la moneda.

DECIMA NOVENA. Es necesario, que los agentes de seguros se
preparen adecuadamente, es especial en lo que a seguros de vida
se refiere, ya que, la gran mayoria de ellos ignoran su signifi-
cado, el funcionamiento de dicho contrato, el mecanismo de las
diversas formas de aseguramiento, los mﬁltiples beneficios que
ofrece y sus distintas aplicaciones, para que as{, puedan suge-
rir con argumentos razonados, el plan o la combinacidn de planes
que mejor se adapten a las necesidades del asegurado.

VIGESIMA. Que haya mas seriedad por parte de los agentes de
seguros, cuando ofrezcan los contratos al piblico, ya que en su
gran mayor{a exageran, incluso, inventan beneficios que no cubre



el contrato, porque en muchas ocasiones ni siquiera constan en
la pdliza de seguro, y sdlo son un fraude para el publico que
los adquiere de buena fe. Y también que no se valgan de tantos
argumentos ni incurran en exageraciones para entusiasmar a las
personas de la enorme bondad del contrato, y asi lograr que el
comprador crea o se convenza de que el seguro de vida le va.are
solver todos sus problemas, ya que a los agentes de seguros, lo
dnico que les interesa es obtener una ganancia, valiendose de
cualquier medio para lograrlo, sin hacerle ver a las personas
las verdaderas necesidades que preve el seguro.
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