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INTRODUCCION.

Ante la expectacién que ha producido la inminente firma
del Tratado Trilateral de Libre Comercio (México-E.U.-
canadd), se ha hecho importante tratar de recoqstruir la
historia reciente de nuestro comercio exterior. En
particular de la exportacidén de manufacturas que en la década
de los ochentas se constituyé como el principal sector

comercial hacia el exterior en nuestro pais.

Ello requiere de andlisis empiricos que se inscriban en
el marco general de las relaciones dinamicas entre los térmi-
nos de intercambio y competitividad (precios-tipos de cam-
bio), la balanza comercial, los salarios y los patrones de

especializacion productiva internacional.

Hasta 1981, el proceso de expansién de la economia mexi-
cana habia requerido -aun en el periodo de auge petrolero-,
la entrada de recursos en la cuenta de capital para compensar
los fuertes déficits en las cuentas comercial y corriente gue

hakian acompanado el proceso de crecimiento.

Para 1982, nuestra economia se encontraba inmersa en un
circulo caracterizado por ineficiencia macroecondmica, golpe-
ada por una carga de deuda externa que implicaban erogaciones

monstruosas de su servicio, un proceso de hiperinflacidén y



una dgprési6n iﬁtéfhé alarmante. " Los capitales de los bancos
Y iaSArésefﬁa%miﬁéernaéionales del pais se eSfumafon. A par-—
tir de 1la devaluacién de febrero de 1982 y de la crisis de 1la
deuda de ese afio, la escasez de divisas se convirtié en el
eje de los problemas econdmicos de México. Las fuentes de
divisas en que la economia mexicana se habia nutrido y que el
financiamiento industrial requeria, a saber exportacidén pe-
trolera y financiamiento externo, se habian agotado. La pri-
mera de estas fuentes por la tendencia decreciente del precio
del crudo, y la segunda por la tendencia creciente de las ta-

sas de intereses mundiales.

Frente a éste cuadro de disminucién de oferta de divi-
sas, el servicio de la deuda iba en aumento, y cada vez las

elevadas tasas de interés resultaban una noticia habitual.

El crecimiento de la economia y en particular el de la
industria durante el auge petrolero, se habian apoyado en la
importacién masiva, alentada, al menos en parte, por la cre-
ciente sobrevaluacién del peso. El deterioro comercial llegd
al grado de que en 1981, el déficit comercial del sector ma-~
nufacturero alcanzé el 13.1% del valor de la produccidn bruta
del sector, es decir, un monto de 16,827 millones de ddlares,
(1). A todo lo anterior, se agregaba la creciente demanda

especulativa de divisas de la cual se alimentaba la fuga de

(1) casar (1989)
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capitales que ‘en’ el*tbienié 1981-1982 alcanzdé sus niveles

maximos en la historia contemporanea del pais.

A la inéapacidadlde la economia, ya no para financiar el
crecimiento, sino simplemente para hacer frente a sus compro-
misos internacionales se afadia una inflacidén creciente y una
situacidén de crisis en las finanzas publicas, cuyo déficit

llegd alcanzar un nivel superior al 18% del PIB (2).

Ante este diagnédstico, las autoridades respondieron con
un drastico programa de ajuste que no podia sino involucrar
un proyecto de transformacién radical en las relaciones eco-
ndmicas de México con el exterior. En el terreno de las re-
laciones comerciales, el programa de ajuste involucrdé dos
elementos basicos. El primero, una fuerte contraccidén de 1la
demanda interna impuesta por la politica fiscal y por los
efectos sobre el ingreso real, gque provocé la devaluacidn
real del peso, destinada a equilibrar en el corto plazo las
cuentas externas por la via de la reduccidn de las importa-
ciones y un posible aumento de la exportacion de saldos que
ya no podian colocarse en el mercado interno. El segundo, un
cambiec radical en el valor relativo de las divisas que ha-
brian de apoyar a la contraccidn de la demanda como mecanismo
de reduccion del desequilibrio comercial en el corto plazo,

pero cuyos efectos mas importantes debian buscarse en el ho-

‘(2) Programa Nacional de Fomento Industrial y Comercio
Exterior (1984), p 119.
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rizonte temporal mas prolongado. Se buscaba, en concreto,
que el cambic en la relacién de precios frente al exterior -o
visto desde otro angulo, el aumento en el precio relativo de
los comerciables frente a los no comerciables-, condujera a
una reasignacién del gasto interno, que en conjunto revir-
tiera la restriccién crénica de la balanza de pagos al creci-
miento. A lo anterior, a mediados de 1985, habria de agre-
Qarse un viraje en la politica comercial que buscaba eliminar
los sesgos sectoriales implicitos en dicha politica, para fi-
nalmente al concluir 1987, profundizar esta estrategia en una
nueva ronda de liberalizacién del comercio exterior que salvo
excepciones, eliminaria las distorsiones en la asignacidén de

recursos provenientes de la politica comercial.

Es inegable gue en el lapso 1983-1988, el sector expor-
tador mexicano de manufacturas se convirtié en un eje cen-
tral de captacidén de divisas debido a su desempefio relativa-
mente exitoso, frente a un PIB practicamente no creciente en
ese periodo y condicicones econdmicas de estancamiento mas o
menos prolongado. Se ha querido argumentar que la estrategia
descrita anteriormente, basada fundamentalmente en variables
monetarias, ha sido un factor determinante de ese éxito. El
expediente de devaluaciones continuas y altas del periodo,
puede llevar a pensar gue la politica cambiaria ha tenido mu-
cho gue ver en el aliento a las exportaciones. Ello es rela-
tivamente falso. La politica devaluatoria de ese periodo fue

obligada por los compromisos de deuda externa y por la nece-



sidad de paliaf‘la hiperinflacién que impacté  negativamente
16s términos de intercambic para intentar aliviar el excesivo

desequilibrio de la balanza comercial.

Las razones de los determinantes del dinamismo exporta-
dor manufacturero hay gue buscarlas en otreo lado. La parti-
cular y cercana estructuracidén de nuestro pais a las necesi-
dades de consumo Yy de trasnacionalizacidn del capital de
nuestro vecino del norte, ha determinado en gran medida la
evolucién de nuestras exportaciones. Hay dos evidencias em-

piricas que apoyan las afirmaciones anteriores.

1) La internacionalizacién del capital traducida en la
presencia cada vez mas fuerte de participacion porcentual en
las exportaciones de industrias trasnacionales ha generado
cada vez mas flujos comerciales intrafirma. Estas indus-
trias, basan su competitividad en la demanda o actividad eco-
noémica de las casas matrices y en la depresidn salarial de la
mano de obra mexicana. En particular, la actividad econdmica
de E.U. revela una incidencia central, por lo mismo, en los

flujos de comerciables de nuestro pais al exterior.

2) Existe una alta elasticidad ingresoc de la demanda de
E.U., comoc coeficiente de cambio de nuestras exportaciones
manufacturadas, asi como bajas elasticidades precio y tipo de
canbio. Es mas, el coeficiente de elasticidad tipo de cam=-

bio, como factor de cambio de las exportaciones en una ecua-



cidn de . oferta, resultd contraproducente para ellas, en el
periodo 1980-1988. Es decir, las devaluaciones impactaron de
tal manera los términos de intercambio, dque éstos revirtieron
cualguier efecto positivo del cambiec inicial del precio de la
divisa base, el dolar, afectando al tiempo la competitividad-

precio de las exportaciones.

Cabe sefalar dque para sostener el segundo punto, es
necesario calcular coeficientes de elasticidad ingreso,
precio, tipo de cambio y de una variable que aproxime la ex-
pansién interna de los bienes comerciables al exterior con
ayuda de un modelo econométrico de ecuaciones simultédneas de

oferta y demanda.

Para apoyar los dos anteriores incisos se pretende desa-
rrollar una investigacidén empirica, la cual se nutre de las

siguientes ideas.

1. Las teorias no convencionales del comercio interna-
cional han mejorado con mucho la visién de los determinantes
de los flujos ccomerciales mundiales al hacer énfasis en las

estructuras de mercado que los generan.

En la teoria tradicional del comercio internacional, los
flujos de comercio entre paises se explican, en su totalidad,

en base en las ventajas comparativas gque se derivan de las
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dotaciones relativas de factores trabajo, capital y recursos

naturales de los distintos paises.

El principio de las ventajas comparativas expone que in-
dependientemente de los costos de produccidén, los precios re-
lativos mdas bajos de una mercancia en un pais implican ven-
taja en la importacion de dicha mercancia, para otro pais, el
cual a su vez tendra ventaja comparativa relativa al precio
de otra mercancia en virtud de la inversidén de los términos
de intercambio. Para ilustrar este mecanismo supdngase que se
tienen dos mercancias A y B, cuyos precios son Pa y Pg Y los
términos de intercambio (precios relatives) entre dos paises

1y 2 es

(Pa/Pp)1 <= (Pa/Pg)2
entonces:
(Pp/Pp)2 < (Pp/Pa)1
esto porque los precios son numeros positivos.

Ello indica que si el pais 1 tiene ventaja sobre el 2 en

la mercancia A, entonces éste ultimec la tiene en la B.



Ahora bién: ¢ Cémo es que si el pais 1 tiene ventaja ab-
soluta, es decir siempre produce con menores precios, el se-

gundo pais puede beneficiarse del comercio ?

Evidentemente al segundo pais le convendra importar los
dos bienes, pero en términos de beneficio real cual es la ga-

nancia del segundo pais ( a la sazdén importador neto).

De hecho éste pais es importador neto de las mercancias
A y B a menos gque sus términos de intercambio sean mejores en
relacién a otro pais. Pero en éste caso a éste tercer pais,
por transitividad de la desigualdad, le convendra importar

del pais 1.

El mecanismo gue a juicio de los neocladsicos hace que se
obtengan beneficios para todos los paises , es el mecanismo
de precios, gue se sustenta en el poder del mercado para ha-
cer valer la "teoria cuantitativa del dinero". Dicha teoria
afirma, siguiendo con el ejemplo, que el pais 1 tendera a ex~
portar al pais 2, tanto cuanto la salida de divisas del pais
2 imponga un decremento en su oferta monetaria interna, redu-
ciendo por tanto,todos los precios. De esta manera la estruc-
tura relativa de precios del pais 2 cambiara en el sentido de
reducir, eliminar ¢ invertir la diferencia inicial de los
terminos de intercambio. Esto dltimo porque también la en-~

trada de divisas en el pais 1 aumentara su oferta monetaria
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aumentando con ello sus .precios y modificando en 'su’ detri-:

mento la estructura de  intercambio.

Asi, mientras persista el desequilibrio del comercio
este mecanismo continuara abarafando progresivamente las mer-
cancias A y B del pais 2. El1 resultade final debera ser la
transformacién de las ventajas absolutas en ventajas relati-

vas o comparativas.

Asimismo un tipo especial de "precio" también sufre el
efecto anterior: el precic de la moneda. Si el desequilibrio
continua de la manera antes sehalada, entonces el precio de
la moneda del pais 2 tendera a reducirse mientras que lo con-
trario le sucedera al precio de la moneda del pais 1, efecto
que se traducird en un abaratamiento de las mercancias del
pais 2, mejorandose con ello su competitividad en ralacidn al
pais 1. Lo que implica al tiempo que la devaluacidén como fe-
némeno, a la luz de la teoria de las ventajas comparativas,

es resultado del libre comercio.

Claramente los efectos de dicho comercio pueden ser con-
trarrestados, segun el pais de gue se trate, con créditos y

dinero fiduciario.

Todo lo anterior, por cuanto a la teoria clasica. La
versicén de Heckscher-Ohlin-Samuelson de ésta teoria, recoge

lo fundamental de aquella sdélo que aplicada a la proporcidn



de factores,'es;deéir{altéontenido‘de capitalgrtga§ajqiy‘fe-_

curso natural de las mercancias.

Dado que cada pais tiene una dotacién de capital y tra-
bajo, el precio de una mercancia sera mayor © menor segun la
abundancia o escacez de algun factor. De esta manera , en
abundancia de capital, por ejemplo, los productos con mayor
contenido de este factor y menos trabajo, el pais productor
de ésta mercancia . tendera a exportar mas hacia los paises

donde no ocurre esto U ocurra con menor proporcion.

Dos conclusiones centrales de esta concepcion saltan a
la vista. En primer lugar que el volumen de comercio seré‘di—
rectamente proporcional a 1la diferencia entre paises en
cuanto a la dotacién de recursos. En segundo sugiere que el
comercio debera tender a ser generado por estructuras indus-
triales cercanas a la competencia perfecta. La composicidn
del comercio sera predominantemente interindustrial , es de-
cir, el comercio en el cual se intercambian bienes de una in-
dustria por bienes de otra y en el cual la intensidad en el
uso relativo de los factores sera diferente entre las activi-
dades en que un pais es exportador neto y aquellas en que es

importador neto.

Hay suficientes evidencias empiricas que hacen tambalear

a la teoria clasica de comercio internacional(3). Como se

(3)-Casar-op cit, ‘Kierzowski (1984), Ramirez de la O (1981),



sabe, un elevado.y Efeéieht”,porceﬁtaje del comercio mundial
se lleva a cabo enttexéalses:alﬁamente industrializados, cu-
yas proporciones  relativas de factores son similares y, mas
aun dicha fraccidén del comercio tiende a involucrar crecien-
temente al comercio bilateral en productos de una misma in-
dustria y que, por lo mismo, incorporan factores productivos
en proporciones muy similares. Asimismo han venido ganando
terreno en la posguerra las transacciones intraempresa, al

ritmo de la expansidn de las empresas transnacionales.

El comercio, de ésta manera ha venido adoptando un ca-
racter crecientemente intraindustrial, en contraste con las
predicciones interindustriales del modelo Heckscher-0lhin-

Samuelson.

En respuesta a estas limitaciones se destaca, en teorias
no convencionales del comercio, el papel de la competitividad
internacional a base de una conjuncidén de los rendimientos
crecientes a escala y la contratacidén a bajos salarios de
mano de obra especializada (piénsese en las industrias auto-
motriz y magquiladora) (4). Esto permite explicar de manera
sencilla agquellos flujos de comercio que se derivan de una
especializacion intraindustrial en el comercio exterior cuyo
origen esta en la expansién transnacional y la concentracidn

oligopdlica de la estructura industrial.

Fanjzylber y Martinez Tarragd (1976); entre otros.
(4) Casar op cit, p 6.
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2. Un pais gque no puede fijar precios a nivel mundial es
un pais gque depende tanto de su capacidad interna de oferta
para exportacién con cierta competitividad, asi como del im-
pacto de la demanda de los mercados externos. Asimismo se re-
quiere saber la incidencia real del procesoc devaluatorio y su
efecto en el nivel agregado de precios en condiciones de hi-

perinflacidn.

Para tener una idea precisa de lo anterior es menester
someter a prueba las variables de produccién, nivel de acti-
vidad econdmica de los mercados demandantes, tipo de cambio y
estructura relativa de precios (términos de intercambio) en
un modelo de incidencia estadistica sobre la oferta y la de-
manda de las exportaciones. Ello asi, porgque trivialmente
cualquier variacidén en la curva de demanda (aumento por ejem-
plo , del ingreso externo) tiene efectos sobre los precios lo
cual afecta a su vez la oferta de los bienes comerciables.
Por tanto es necesario analizar sendas funciones estadisticas

para la oferta y la demanda y no solo de una de ellas.

El impacto real de las citadas variables en el dinamismo
oferente o demandante de las exportaciones se obtiene esti-
mando los coeficientes de elasticidad para cada una de ellas.

Esto se logra a través de un modelo econométrico de ecuacio-



nes simultaneas de oferta 'y, demand :dbﬁlé;logaritmicas a' la

manera de Box—Cok (5{;

De acue;dota:ié;anter;or;perseguimOS los siguientes ob-

jetivos:

LERTLY Estudiar-la evolucién de las exportaciones de ma-
nufacturaé a. Estados Unidos, destacando las ramas impulsoras

'de—ésté evolucién en el periodo 1980-1988.

2) Mostrar la estructura intraindustrial transnacio-
nal y oligopdlica del sector exportador manufacturero mexi-
cano. Asimismo, discutir el alcance real de las politicas

cambiarias y de fomento a las exportaciones del periodo.

3) Estimar los coeficientes de elasticidad ingreso:
precio, tipo de cambio y volumen de produccién fisica manu-
facturera a través de un modelo econométrico de ecuaciones

simultdaneas de oferta y demanda de exportaciones.

Asi también analizar los estudios anteriores sobre
el tema de la evolucidn del patroén exportador del periodo, y
analizar los estudios anteriores sobre la estimacidn de los

coeficientes deée elasticidades de corto plazo.

(5) Boylan, et. al. (1979); Salas y Sidaoui (1983).
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" los puntos uno a tres anteriores, corresponden en ese
orden a los  objetivos fundamentales de los siguientes tres

capitulos de esta tesis. El cuarto, agrupa las conclusiones.
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CAPITULO I. DESTINO, COMPORTAMIENTO Y COMPOSICION DE

LAS EXPORTACIONES MEXICANAS 1976-1988.

Ofrecemos en este primer capitulo una vision global del
comportamiente de las exportaciones de manufacturas mexica-
nas en el periodo 1976-1988 asi como de la importancia de Es-—

tados Unidos como mercado de aguellas.

Lo anterior nos permitird tener un acercamiento, a tra-
vés de la descripcidn estadistica, al desarrollo de las ex-
portaciones de manufacturas a los Estados Unidos para pre-

cisar a este ultimo como nuestro principal socio comercial.

I.1 EVOLUCION DE LAS EXPORTACIONES MANUFACTURERAS TOTALES.

La observacién de los cuadros I.1l, I.2 y I.3 (vease
APENDICE A de CUADROS) nos comanda inmediatamente a constatar
el aumento en el peso relativeo de las manufacturas en el
total exportado en los afios 1976-1988, Claramente se pueden
diferenciar dos periodos; uno gque va de 1976 a 1982 en el
cual se ven descender de manera mas o menos gradual, tanto la
participacion relativa como los ritmos de crecimiento. El
primer afno registra 46.7 por ciento en el total de
exportaciones en tanto que dichas exportaciones crecieron
21.9% por ciento de 1976 a 1977 ; descendiendo a una tasa

negativa. de 10.2 por ciento en 1982 y cayendo su parti-
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cipacioén a 14.2 por cieht¢;  Los afios intermedios ven descen-
der las tasas de crecimiento afio con afo hasta llegar a agque-
lla tasa negativa de 1982.. Lo propio hacen y en el mismo

sentido los pesos relativos de las manufacturas exportadas.

El otro periodo se extiende de 1983 a 1988. En éste se
registran altas tasas de crecimiento de las exportaciones de
manufacturas implicando un desempeho exportador notabkle
{exceptuando el afioc 1985 en el que ocurre la crisis en los
precios del petroleo). Para 1983, las ventas de estas expor-
taciones crecen 51.9 por ciento respecto al ano anterior; lo
hacen en 22.1 por ciento para 1984; ascienden 42.9 por ciento
para el afio siguiente y cae este ritmo a 2 por ciento y i7.2
por ciento en los ultimos dos ahios respectivamente. La tasa
promedio anual para esta fase se situdé en 20.4 por ciento
comparada con una tasa mucho menor de 9.9 por ciento para los

anos anteriores.

Asimismo las ventas al exterior de manufacturas ascen-
dieron de 20.5 por ciento en 1983 a 56.2 por ciento en 1988

en la estructura porcentual de las exportaciones mexicanas.

Quiza la diferencia mas interesante entre los periodos
descritos es que exceptuando los afios 1982 y 1985 el descenso
gradual del ritmo de crecimiento de las exportaciones manu-
factureras en el primer periodo contrasta con los ritmos as-

cendentes de crecimiento de la actividad econdmica interna y
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para un proceso inflacionario tedavia controlable. Lo con-
verso sucede en ei siguiente periodo donde el PIB observo
ritmos desiguales de crecimiento (inclusive cae -4.2 por
ciento en 1983 y ~3.8 por ciento en 1986, anos en gue las ex-
portaciones de manufacturas crecieron 51.9 por ciento y 42.9
por ciento respectivamente, diriase descendente para el pe-
riodo y con una inflacidn galopante e incontrolable a lo

largo de él).

Para el primer caso, puede sostenerse dque el aumento
violento e inusitado de las exportaciones petroleras cambid
la estructura del sector exportador, colocando al petrdleo
como la principal y mas importante mercancia de exportacion
hasta llegar a pesar mas de la mitad de nuestras exportacio-
nes a costa de la peérdida de importancia de las no petrolife-

ras y en particular de las manufacturas.

De hecho a partir del aro 1980 nos convertiriamos en un
pais casi monoexportador, ya que para 1982 el 77.6 por ciento

de lo exportado fue petrdleo.

Los altos ritmos de crecimiento en la plataforma de ex-
portacion petrolifera del ultimo quinguenico de la década de
los setentas provocd el retraimiento de la actividad exporta-
dora de manufacturas, ya que 1las inversiones (incluyendo
deuda) se dirigieron con mayor facilidad hacia el sector pe-

trolero. Lo anterior incidié por tanto, en la pérdida de



peso manufacturero el cual é‘éarl'Seqtor,de exportaciones mas

importante, al aportar casi iﬁad‘de-todas las exportacio-

nes disminuyendc sus.:importaciones ‘a menos de un gquinto en

1982.

Para el segundo’ periodo, sucede lo  inverso. Las ex-
portaciones de manufacturas empiezan a consolidarse ascen-
diendo en importancia y ritmos de crecimiento hasta soste-
nerse 56.2 por ciento en la estructura porcentual de las ex-
portaciones para el ultimo afio de estudio, es decir a mas de
la mitad de lo exportado por nuestro pais. Mientras, las ex-
portaciones petroleras fueron perdiendo peso fundamentalmente
por los descensos en los volumenes exportados y las disminu-

ciones en los precios internacionales.

Lo importante a destacar agui es lo siguiente: ¢Cdme han
podido crecer con ritmos sostenidos (excluyéndose los afios
1982 y 1985) las exportaciones de manufacturas en un ambiente
de crisis generalizada y prolongada en nuestro pais, con rit-
mos de actividad econdmica casi nulos y un proceso in-

flacionario realmente alarmante?

Es de esperarse, por lo menos eso sugiere la teoria, que
el efecto de la inflacion interna se evidencie en el cre-
Cimiento de los precios relativos y por tanto en el incre-
mento de ios precios de exportacidén provocando finalmente una

pérdida de competitividad en el exterior. Lo anterior, por
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efectos de mercado, debe ser compensado con cierto grado de
devaluacidon de la moneda del pais cuya inflacidn sea fuerte
para disminuir o aniquilar la pérdida de competitividad. El
comportamiento ascendente de nuestras exportaciones de manu-
facturas en el periodo mas critico de la inflacidén violenta
en la mayor parte de la decada de los ochentas y con otras
bajas de actividad econdmica interna, puede llevarnos a pen-
sar que el expediente de las devaluaciones ha sufrido efecto
positivo en el sentido de provocar la no pérdida de competi-

tividad y aun a aumentarla.

Es propodsito de esta tesis discutir lo anterior. Par-
timos de la hipdtesiz de que nuestro sector exportador en la
franja importante de las manufacturas, por el hecho de tener
como principal mercado un sélo pais (como se estudiard en el
siguiente parrafo) a saber los Estados Unidos esta sujeto a
su demanda y esta es la principal fuerza que jala a
nuestro comercio exterior. Asi, no hay necesidad de "ganar
competitividad" a través de devaluaciones. Finalmente, con
nuestra estructura de exportacicén -cuya principal caracteris-
tica es el cuadro intraindustrial de las ventas- en realidad
tenemos competidores? De hecho podemos sostener gque somos
vendedores cautivos de un monopsonioc casi mundial. Asi, las
variables monetarias como por ejemplo las devaluaciones no

tienen efectc real sobre el proceso exportador.
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I.2. DESTINO DE LAS EXPORTACIONES MANUFACTURERAS.

El analisis del destino de las exportaciones de 1los
principales productos revela el alto grado de concentracion
de las compras por el mercado estadounidense en la mayoria de
los productos manufacturados: alimento y bebidas, textiles y
vestido, madera, plasticos, caucho y llantas de él, la mayo-
ria de los minerales no metalicos (excepto vidrio), productos
de hierro y acero, autopartes y automdéviles y piezas para

aviones. (En adelante veéanse los cuadros 1.4 a 1.9).

Los alimentos y bebidas principales alcanzan niveles de
mas de 97 por ciento de ventas a Estados Unidos; en 1o gque se
refiere a camardn, café tostado y cervezas, legumbres y fru-
tas preparadas y tequila llegan cerca del 90 por ciento y
sélo la manteca de cacao se destina una tercera parte de las
exportaciones de 1985 a otros paises como Suiza, Gran Bretana

y otros.

Los productos de exportacidn de las industrias textil y
del vestido, que han perdido pero relativo en las exporta-
ciones también tienen a los Estados Unidos como cliente prin-
cipal. Sin embargo, algunos textiles y vestido sobre todo
los hechos de algoddn sin acondicionar, las de fibras sinté-
ticas y las textiles de fibras cardadas tienen a Estados Uni-

dos como cliente de menos de la mitad de las ventas al exte-
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rior. Otros paises importantes én}vainS,deflos rubros  que
aparecen en los cuadros son de la . CEE,  Cuba,’ China, Hong

Kong, Nicaragua y Canada.

Los productos de madera que como los textiles han ido
perdiendo participacidn en las exportaciones como se observa
en el cuadro I.13, tienen por mercado practicamente unico a

los Estados Unidos.

Los Estados Unidos guardan también una participacion
considerable en las exportaciones de los derivados del petro-
leo y de productos petroquimicos y mineros, las exportaciones
de propano combustdleo y gas butano se acercan al 80 por
ciento. Los paises bajos, Ecuador y Brasil en gas butano y
propano, Panama y Nicaragua en gasdleo, Espafia en combustdleo
y Colombia en gasolina, son algunos otros de los mds

importantes.

Los petroquimicos, de preferencia, el amoniaco tiene
come destine a Estados Unidos con mds de la mitad de las ven-
tas: siguiendo Espafna y Costa Rica como segundos destinata-
rios. Las ventas del cloruro de polivinilo se concentran en

mayor grado a Estados Unidos.

La diversificacidén de mercados se aprecia mas en las ex-
portaciones de productos gquimicos. Los Estados Unidos ab-

sorben las remesas de acido clorhidrico, materias colorantes
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vegetales, pigmentos, fibras de Vidrio, poliestireno, pelicu-
las y tiras, Los colorantes (azuleos y de hidroxicetona) son
comprados de manera importante por paises suiamericanos,
también tienen este destino los pigmentos, produ:tos inorga-
nicos, lamindéferos, (para los que Brasil significa entre 75 y
85 por ciento de las ventas al exterior), composicién vitri-

ficable y medicamentos.

Los plasticos y resinas sinteticas son expnrtadas eﬁ 75 e

por ciento a los Estados Unidos.

Las exportaciones de minerales no metalicos  tienen ﬁn
destino que en su mayoria se identifica con los Estados Uni-
dos. Exportaciones que en esta década han mostrado una evo-
lucion exportadora exitosa tal como el cemento hidraulico,
ladrillos, tabiques, lozas y tejas son absorbidas por el mer=-
cado estadounidense en mas del 95 por ciento del total expor-
tado. Dicho pais compra también la mayor parte de los embar-
ques de botellas, objetos de vidrio para mesas y articulos de
vidrio para alumbrado. El vidrio flotado, lunas, y vidrios
de seguridad, y otras manufacturas de vidrio se distribuyen

entre mayor numero de paises.

El caso de los productos siderurgicos expresa ventas ex-
teriores cuyo destino principal es Estados Unidos en la ma-

voria de ellos; siendo de hecho los mas importantes. Nos re-
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ferimos a los perfiles de hierro y acero, chapas de hierro-

acero galvanizados y tubos de hierro-acero con costura.

Las ventas exteriores de automéviles y autopartes con-
forman desde hace tiempo un tipo de mercado oligopélico. 1las
exportaciones son entre empresas de constitucidén oligopdlica
predominando las ventas dirigidas al pais de las empresas ma-

trices.

Los motores para automéviles se destinan en un %0 por
ciento a los Estados Unidos por las empresas General Motors,
Ford y en menor medida Chrysler. Hacia Alemania se dirigie-

ron motores de la Volkswagen en proporcién del 6 por ciento.

La misma distribucién de destino la siguen las partes ¥y
plezas sueltas para automéviles aun cuando el destino prin-

cipal sean las plantas de las empresas norteamericanas en Ca-—

nada.

Los vehiculos terminados se exportan preferentemente a
estos dos iultimos mercados. En conjunto Panama, Nigeria, Re-
publica Dominicana, Peru, Puerto Rico y otros absorben 20 por
ciento del mercado de automéviles. La exportacion de unida-
des para el transporte de mercancias presentan una diversifi-
cacién mds o menos clara hacia Centro América, el Caribe,

Chile y Estados Unidos.
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El caso mas variable de‘déstihordé’exportaciones lo pre?
sentan algunas partes sueltas para automéviles. Por ejemplo,
los engranajes tuvieron como principales mercados a Estados
Unidos y Alemania en 1984. El mercado para estas ex-
portaciones se desvia hacia Japén (Nissan) para el afio si-
guiente. Otro ejemplo lo constituyen los &rboles, ejes y
flechas que alcanzan una importancia considerable en exporta-
ciones hacia Brasil, aungque Alemania participa en la absor-

cién de estas mercancias en 1985.

Sin embargo, otras partes como muelles de hierro vy
acero, las cajas de velocidades, amortiguadores y otros, se
inscriben en el tipico caso cuyo mercado de exportaciones 1lo

es Estados Unidos en la proporcién de 90 por ciento.

Los productos del sector de exportaciones de magquinaria
no eléctrica tienden mds a la diversificacidén. Los motores y
maguinas motrices, tuvieron como destino principal, 97 por
ciento, a Estados Unidos en 1984 mientras que en 1985 se dis-
tribuyé el 50 por ciento de las exportaciones hacia Espafa
con 44 por ciento del total, Canada, Brasil y Estados Unidos

participaron con 43 por ciento.

Las maguinas de escribir presentan un fenémeno intere-
sante. En la deécada de los setentas se destinaban preponde-
rantemente a Argentina y Brasil; era el caso de las maguinas

portatiles de escribir Olivetti (Jenkins). En los afos re-
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cientes de las estadisticas su destino es Alemania entre 40y
80 por ciento; Italia, Inglaterra, Estados Unidos y, en 1985,
a una gran cantidad de paises de poca relacién comercial con
México, como Tailandia, China, Hong Xong, Singapur ¥y

Australia.

Las maquinas de procesamiento de datos e informaciédn,
siguieron la misma tendencia que las de escribir. Para 1985
Estados Unidos absorbidé soélo el 30 por ciento de estos pro-
ductos en tanto gue Japdn, Australia, Argentina, Venezuela,
Alemania, Singapur, Indonesia y otros, aumentaron sus com-

pras.

En el rubro de ventas al exterior de maquinaria eléc-
trica, Estados Unidoz destaca en proporcién de 75 a 90 por
ciento como comprador en transformadores eléctricos de mds de
10 k.u.a. en cables telefdénicos y eléctricos con mas del 90
por ciento en lamparas y tubos incandescentes y fluorxrescentes
y otras partes electricas, bajando en importancia en la com-
pra de transformadores pequenos y cinescopios. El principal
comprador de transformadores de menos de 10 Kva es Cuba, con
90 por ciento en los ultimos afios. Esta pais también es im-
portante comprador de partes y piezas para radio y televisio-
nes y de otras piezas para instalaciones eléctricas. Piezas
para radio y televisores tienen también como destino a Vene-
zuela, el cual absorbe la mayoria de cinescopios, partici-

pando tambien China, India y Trinidad y Tobago. En reles
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para instalaciones eléctricas Suecia y Beélgica nos importan

con mayor proporcidén a las compras de Estados Unidos (1985).

Que Estados Unidos es nuestro mayor mercado de manufactu-
ras, gueda constatado en las anteriores paginas. No es difi-
cil advertir que audin cuando el escenario anterior abarca dos
anos, esto marca una tendencia de predominio de Estados Uni-
dos como mercado para nuestros productos manufactureros para
los afos anteriores de este trabajo asi como para los afios
posteriores. Tampoco resulta trabajoso vislumbrar gque dada
esta situacidén la actividad econdmica norteamericana se
constituya en el mayor acicate de nuestras exportaciones.
Estudiar lo anterior y descubrirlo con precisién es la tarea

de los proximos capitulos.

I.3 EVOLUCION DE LAS EXPORTACIONES DE MANUFACTURAS A

E.U.

Como se exhibié antes, el sector de exportaciones
manufactureras ofrece un campo interesante de estudio desde
la perspectiva global de que es un sector realmente exitoso

en la dltima década.

Aqui, abordaremos dicho comportamiento describiendo la

evolucion de las exportaciones mas importantes de
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manufacturas (6) ,seleccionadas‘ como importaciones estadou-
nidenses de mercancias mexicanas. La fuente es el Foreing
Trade/135 que registra las importaciones de Estados Unidos
por pais de origen y una clasificacidn de agquellas por tipo
dé material del que se hacen las mercancias. Véase el

APENDICE B.

La aclaracidén gque bien vale la pena hacer por su perti-
nencia metodoldégica es la relacionada con el valor de los da-
tos de la fuente citada. Como los datos son "importaciones de
manufacturas mexicanas", éstas en principio corresponderian a
las exportaciones respectivas, salvo que su valor contiene,
ya, todos 1los agregados aduanales tales como: aranceles
"taxes", y castigos no arancelarios. Ademds, se presume gue
también incluye las maquiladoras. El1 valor por tanto, corres-
ponde a una cantidad mayor a las "exportaciones netas" que
pudieran encontrarse en alguna fuente mexicana. Como ejemplo
citamos la industria de la madera, y las manufacturas de pa-
pel imprenta e industria editorial. La fuente del Banco de
México (Informe anual 1982) registra un valor en 1982 de 52
millones de délares para las exportaciones de la industria de
la madera que incluyen articulos de palma, madera labrada en
hojas chapas o laminas y muebles y artefactos de madera; el
Foreing Trade/135 asienta, por su parte, en el numero 63 de

su clasificacion gue son manufacturas de corcho y madera un

(6) Exceptuando los alimentos y bebidas, asi como la
petroguimica.
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valor de importaciones de 71.4. Del mismo modo, en el mismo
afio, el Informe Anual de Banc; de México establece un valor
de exportaciones del papel,imprenta e industria editorial de
78.4 millones de ddlares , en tanto que Foreing Trade/135 re-—

gistra 102.6 millones de ddla ces para la importacién equiva-

lente de esas mercancias.

Con los mismos datos para 1981, las tasas de crecimiento
de las exportaciones de las dos clases de manufacturas pues-~

tas aqui como ejemplos son neg:tivas si nos atenemos al In-

forme Anual del Banco de Méxic mientras que son positivas
si atendemos al Foreing Trade, 2. Ahora bien, los Informes
Anuales aclaran gque en estos dc - se imcluyen a las empresas

magquiladoras. Ademas advierten ie por tratarse de cifras
preliminares éstas no son total . nte confiables, adicional-
mente estas informaciones son de Ycaracter directo'" al ser
elaboradas por la Direccidn Genera.. de Aduanas de la Secreta-

ria de Hacienda y Credito Publico (DGA,SHCP).

Asi pues las diferencias de vilor que pudieran presen-
tarse en otras fuentes se debera basicamente al contenido de
impuestos arancelarios N4 costos legales, barreras no
arancelarias (sin incluir transporte) asi como al registro el

valor de la industria maquiladora.

Habria ademds otro factor de discrepancia el cual es el

tan conocido fendmeno de subfacturacion que registran las es-
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tadisticas mexicanas en virtud del cual los exportadores lo-
gran disminuir sus pagos impositivos y, del otro ladeo la so-
brefacturacion gue supone el caso converso para el importador
norteamericano. Sobre esto sin embargo no hay mucha documen-

tacidén y soélo lo establecemos como hipodtesis.

La necesidad de hacer analisis de corto plazo, como se
pretende en el capitulo siguiente nos ha llevado a tomar el
Foreing Trade/135 como fuente de los datos trimestrales de

exportaciones de las manufacturas seleccionadas.

Para establecer una ciarta consistencia de nuestro tra-
bajo de recopilacion estadi tica trimestral, hemos hecho una
comparacidon de los datos an. lizados por el Foreing Trade/135
para las manufacturas en cuestidn y los datos del Statistical
Papers Commodity Trade Statistics, que registra anualmente
las importaciones de Estados Unidos. Baste decir que existe
congruencia suficiente consu.tando el cuadro B del APENDICE

B.

Un argumento mas en apoyou a nuestra estadistica. El1 ana-
lisis gque se pretende hacer guiere poner enfasis en gque, aun
a costa y contrapelo de barreras arancelarias que resumen el
comportamiento proteccionista de nuestro vecino del norte el
destino de nuestras exportaciones tiene dos caracteristicas:

es dinamico pero transnacionalmente concentrado.
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- Para el conjunto de las clases de exportaciones elegidas
cabe la afirmacion de que el ritmo de crecimiento fue bas-
tante dinamico. La tasa promedioc anual fue de 19.7% en el pe-
riodo de estudio 1980-1988. Sélo dos clases de exportaciones
no crecieron: las magquinas herramientas, cortadoras, troque-
ladoras, y la clase 83. (En adelante véanse los cuadro I.10

a IT.13).

Las tasas positivas van desde 7.9% para las manufacturas
de metales no ferrosos (plata en barras, platino, cobre, ni-
quel, etc.) hasta la mas alta de 35.6% para los vehiculos au-
tomotores y partes para la industria automotriz. Las ex-
portaciones de ramas de punta a saber todas las manufacturas
de la industria automotriz, (incluyendo los neumaticos) tie-
nen un comportamiento excepcional: las llantas y tiras para
llantas de caucho o plastico (clase 62) registran 33.6% en su
tasa promedio anual; los vehiculos automotores, remolques y
partes para la industria automotriz (incluyendo chasises) ob-
servaron como ya se dijo 35.6% y en otros equipos de trans-
porte: 30.1% promedio anual. Siguen en importancia los gene-
radores de energia, maguinaria y egquipo con 34.8%; al 31.7%
para la maquinaria y equipo para otras industrias diversas

(frigorifices industriales, compresoras, centrifugadoras,

etc.).

Las wmaquinas de oficina y el equipo de informatica y

computacién exhibieron en promedio anual 28.9%, adelantando
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su pérticipacién_pofceﬂtual de 2.4% en 1980 a casi el doble

en 1988. ..

De hecho la industria automotriz (clase 78) gue avanzo
en su participacidn porcentaul en el conjunto de las manufac-
turas en cuestion de 5.2% a 14.1% corrobora el comportamiento

descrito, en los afios primero y ultimo de estudio.

Otra clase importante de manufacturas, electrodomésticos
y telecomunicaciones observd un crecimiento promedio anual de
15.8%, tasa muy por debajo en comparacidén con las anteriores

retrocedieron en su importancia relativa, de 20.1% a 15.5% .

La clase 77, maquinaria eléctrica, aparatos instrumentos
Y partes para la industria eléctrica, que junto a la clase
anterior son las que mas peso tienen en la estructura porcen-
tual del cuadro I.12 , registrd un crecimiento promedio anual
de sus exportaciones de 20.1% , conservando a su vez su

importancia relativa.

La clase 68 de manufacturas no ferrosas (gque contiene a
la plata en barras, platino cobre y aleaciones, tubos para
canerias) se caracterizo por un modesto crecimiento 7.9% como
se dijo arriba y un descensoc en el valor exportado que se re~
fleja en un decremento de su importancia relativa. Lo ante-

rior debido fundamentalmente a la baja en el precio de la
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plata a lo largo del periodo. Eﬁ 1984 por ejemplo, el precio -

de la plata disminuyd 29% en relacién a 1983. (7)

El analisis por afios arroja resultados destacables. El
afio de 1982 afio de la crisis severa las exportaciones se ven
aumentar soélo 0.2% respecto del afo anterior. Sin embargo
ningun afio tiene tasas negativas. Es decir las exportaciones
de las manufacturas en estudio crecen de manera neta ano a
afio durante todo el lapso. En 1987 las exportaciones crecen
31.7% en relacion a 1986. Esta tasa es la mas alta del pe-
riodo. En este mismo afio en el que se dan, en conjunto los
crecimientos tasas altas, excepto para la industria textil y

los otros equipos de transporte.

La industria del cuero (clave 61) decrece 41.2% en 1982
Y solo ese afio se da ese fendmeno, ya que el afio anterior
crece a un ritmo de 42% . Después crece a tasas del orden de
37.2% en 1983 a 62.8% en 1987 fundamentalmente por el mayor

abastecimiento importado de pieles (8).

La industria del corcho y la madera (clave 63) también
cae en 1982 y en 1985 para mantener ritmo positivos de expor-

taciones en todos los demas afios logrando crecer 123.6% en

1988.

(7) Banco de Mexico, Informe Anual 1984, p 99.
(8) Ibid 1983, 1987 y 1989.
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La clave 64, manufacturas de papel e industria editorijal
logra mantener siempre tasas positivas y la tasa mas modesta -
no se da en 1982 siro en 1985 afio de la crisis en los precios

del petroéleo.

Los textiles, fibras e hilados, c¢lave 65 tienen un ¢qm-‘

portamiento muy irregular.

En 1986, por ejemplo, registra una tasa muy alta de cre-
cimiento de 110.7%, en tanto que decrece fuertemente para los
anos de 1982, 1985 y 1388. E1l resultado de 1986 tiene que ver
mucho con la tasa nege iva del afio anterior. Sus afios mejores
fueron 1983 y 1984 don : esta industria crece en sus exporta-

ciones 36.2% y 32.4% re¢ pectivamente.

Esta industria lleva a cuestas el Convenio scobre Produc-
tos Textiles y del Ves:ido, pactado con Estados Unidos en
1975, bajo el paraglas cel multilateral Acuerdo Multifibras,
gque ha restringido de malera castrante la presencia de éstas
manufacturas en el exterior. Esto ha provocado gque nuestro
pais tenga practicamente cerrado el mercade de Estados Unidos
para productos en los gue tiene importantes ventajas com-
petitivas: trajes de vestir de lana, pantalones, faldas, ca-

misas, blusas, hilados de acrilico y telas de algoddn (9).

(9) Barranco Ch, Alberto "La escaramuza de los Textiles" Ia
Jornada, seccidén "Empresa", 12 de Abril de 1991.
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A pesar de gque las manufacturas de materiales no metali-
cos (cemento, hidrauliceo, asbestos, vidrios, ceramicas indus-
triales, sanitarios, artefactos de barro, loza y porcelana,
azulejos, mosaicos, cal ladrillos, tabiques. lozas y tejas)
han sido castigadas por barreras compensatorias arancelarias,
por la legislacion estadounidense, su dinamismo es patente.
Solo el ano de 1981 se ve decrecer 2.8% dichas exportaciones
en relacidén a 1980. Curiosamente las barreras no arancelarias
para el cemento hidrdulico mexicano se aprobd en 1983, afo en
que estas exportaciones crecen 51% en relacidén al afio ante-
rior. El afio de 1982, éstas manufacturas rompen un record
historico en su comercializacidén al mercado de Estados Unidos
lidereadas por el cemento hidraulico al crecer 20.5% y aun
51.% el ano siguiente disminuyendo un poco su ritmo hasta es-

tablecerse en 10.1% en 1988.

El caracter sumamente proteccionista contra éstas manu-
facturas por parte de la legislacidén de Estados Unidos no ha
podido abatir de manera contundente la dinamica exportadora

de éstas mercancias (10).

La siderurgia, hierro y acero y sus manufacturas, clave
67, tuvo un crecimiento fuera de lo comiun en 1983: 261.7%

respecto a 1982.

(10) Sobre estas exportaciones pesan barreras arancelarias
compensatorias. En particular sobre los cementos Portland y
Clinker, el vidrio no procesade, los ladrillos y la cal.
Cfr. Nogués (1986).
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Este resultado parece asociado a excedentes exportables
de industrias que se originaron para la sustitucion de impor-
taciones. Esta explicacidén también es aplicable para el mismo
afio a los cementos hidraulicos, el zinc afinado, el vidrio y

el cristal (11).

Estas exportaciones (hierro y acero), se deprimen en
1981 y fuertemente en 1985.

La disminucidén de la demanda interna de productos side-
rurgicos, acentuada en la segunda mitad, de 1982, propicié
excedentes que se tradujeron en un aumento considerable de
las exportaciones (12). Estas crecieron 22.3% en dicho afio
destacando segun el propio informe de Banco de México citado,

las de hierro en barras y lingotes.

El endurecimiento de las medidas proteccionistas por los
Estados Unidos contra los productos en la industria siderur-
gica a partir del segundo semestre de 1984, revirtio el nota-

ble desempefio exportador de estos productos para el ano de

1985 (13).

Los ultimos tres afios del periodo se caracterizan por

altas tasas de crecimiento para la siderurgia

(11) Banco de México, op. cit., 1983. p 106.
(12) Banco de México, op. cit., 1982. p 102.
(13) Banco de Meéxico, op. cit., 1985. p 103.
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Estos crecimientos se apoyaron fundamentalmente en el
hierro en barras o lingotes; hierroc manufacturado, y en los

tubos de hierro y acero (14).

El caso de las manufacturas metalicas (estructuras, pi-
lares, postes), identificada con la clave 69 muestra en todos
los afios un comportamiento positivo en su crecimiento. Dismi-
nuye su ritmo en 1982, por contraccidn interna creciendo sdlo
0.6%, asi como en 1985 durante el cual crece 3.3% frente a
tasas de orden de 38.7% en 1984, 35.4% en 1986, 39.0% en el
afio posterior y 26% en el ultimo afio. El resultado de 1985
parece asociado primero a la baja en la produccidén de la in-
dustria siderurgica, gque provocd un desabastecimiento del ma-
terial para estas manufacturas y segundo a la implantacicén de
la accién compensatoria de los Estados Unidos en contra de
las barras y perfiles y en contra también de los colados me-
tdlicos para la construccién (15). Aun teniendo a cuestas es-
tos aranceles compensatorios estas exportaciones registran

altas tasas de crecimiento para los afios siguientes.

La participacién porcentual de éstos productos en el to-
tal de la muestra de exportaciones manufactureras se mantiene

en un promedioc de 2.2% sin cambios significativos.

(14) Banco de México, op. cit., 1986, 1987, 1988.
(15) Nogueés (1986). Cfr. Cuadro pp 339-341.
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Altas tasas positivas de érecimiento acusa para los arios
de 1981 a 1985 la clave 71 que son generadores de energia ma-
quinaria y equipo (aqui se incluyen los motores para automo-
viles). Disminuyen su ritmo para 1986 y los afnos subsiguien-

tes.

Estas exportaciones ven aumentar su pesc relativo en 1la
muestra de 3.3% en 1980 a mas del doble en 1982 elevandose
todavia mas en 1983 a 10.7%, 10.4% en 1984, 12.95 en 1985,
11.4% en 1986 9.7% en 1987 y finalmente 8.4% en el ultimo
afno. Esto se debe fundamentalmente al papel importante dque
han desempefiado las exportaciones de motores para automdviles
en los ultimos anos. El crecimiento en el perido sehalado
arriba (1981-1985) tuvo su fuente en el establecimiento de
nuevas plantas para la produccién de motores para autémoviles

dirigidas esencialmente para la exportacion (16).

La clave 72 de maquinaria especializada para industrias
particulares (17) decrece en tres afios: =19.4% en 1982, -~
48.7% en 1985 y -10.2% en 1986. Manteniendo tasas positivas
para los demas afos. Su peso relativo no es muy importante

manteniéndose una participacidén promedio de 1.1%.

(16) Banco de México, op. cit., 1982 p. 102 , 1983 y 1984.
(17) Se incluyen productos tan diversos comoc aparatos para
calentar, cocer, etc, baleros, cojinetes, chumaceras,
centrifugadoras, acondicionadores de aire, montacargas,
prensas y trituradoras, entre otras.



.38"

Las maquinas y herramientas, clave 73, no registran, al
igual gue las exportaciones anteriores, una participacién im-
portante llegando inclusc a tomar valores de cero en su peso
porcentual. Sin embargo 1984 fue ano bueno para éstas expor-
taciones dque registraron un crecimiento significativo de
35.8%, cayendo casil en todos los demas ahos de estudio. El
Banco de México, por ejemplo registra para las herramientas
de mano un descenso de -48.8% en 1982 respecto al ano ante-

rior y de -33.9% para 1983 en relacion a 1982 (18).

La maguinaria y equipo para otras industrias
(frigorificos industriales, equipo de laboratorio, compreso-
ras) acusa tasas de crecimiento realmente altas para el.pe—
riodo de 1984~1988, decreciendo sdlo en el afio de 1982 con =
7.3% y un modesto crecimiento de 7.8% para el aifo inmediato
posterior aquél. Estas exportaciones llevan una tendencia as-
cendente en su participacidn porcentual, al pasar de 1.6% en

el primer afio a 3.5% en el ultimo.

La siguiente clase de manufacturas con la clave 75, ma-
quinas de oficina y equipo de procesamiento automiatico de da-
tos e informatica, es una clase importante en el conjunto de
las exportaciones manufactureras mexicanas. Participa en pro-
medio en el periodo con 3.4% del valor de exportaciones de

nuestra muestra.

(18) Banco de México, op. cit., 1982 y 1983.
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dio aproximadamente’ del tot portacxones de esta

clave.

En el cuadro III.2 aparécen iés principales productos
exportables a Estados Unidos en el periodo 1982-1986. Alli se
asientan las exportaciones de las maquinas de oficina. En
1986, estas exportaciones caen -12.7% explicando 1la tasa
negativa de -1.5% para el total de los productos de la clave
75. Asimismo, el comportamiento dinamico de las exportaciones
de estas maquinas a lo 1largo del periodo de estudio
caracterizaron las tasas ascendentes: 21.7% en 1981, 19.3% en
1982, 33.5% en 1983, 55.2% en 1984, 12.% el aro siguiente,

60.5% en 1987 y 43.2% para 1988.

El 17.4% del total de nuestra muestra lo ocupan las te-
lecomunicaciones y los electrodomésticos (televisores y ra-
dios), clave 76. Aun cuando en 1980 pesaban 20.1% y cayd esta
participacion a 15.5% en el ultimo ano del perido, éstas ex-
portaciones han sido histdéricamente muy importantes. No olvi-
demos que fueron el soporte del proceso de sustitucidn de im-
portaciones y del desarrollo estabilizador de los ahos 60’s.
Recordemos también que la produccidén de éstas exportaciones

ha estado bajo la tutela transnacional.

Casi la totalidad del periodo -excepto 1986~ ve ascender

con tasas positivas de crecimiento las ventas al exterior de
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dio aprox1madamente dgl de:ias exportac1ones de esta

clave.

En el cuadro IIT.2 aparecen los principales productos
exportables a Estados Unidos en el periodo 1982-1986. Alli se
asientan las exportaciones de las maquinas de oficina. En
1986, estas exportaciones caen -12.7% explicando la tasa
negativa de -1.5% para el total de los productos de la clave
75, Asimismo, el comportamiento dinamico de las exportaciones
de estas magquinas a lo largo del periodo de estudio
caracterizaron las tasas ascendentes: 21.7% en 1981, 19.3% en
1982, 33.5% en 1983, 55.2% en 1984, 12.% el ano siguiente,

60.5% en 1987 y 43.2% para 1988.

El 17.4% del total de nuestra muestra lo ocupan las te-
lecomunicaciones y los electrodomésticos (televisores y ra-
dios), clave 76. Aun cuando en 1980 pesaban 20.1% y cayod esta
participacion a 15.5% en el ultimo afo del perido, éstas ex-
portaciones han sido histdricamente muy importantes. No olvi-
demos gqgue fueron el soporte del proceso de sustitucién de im-
portaciones y del desarrollo estabilizador de los anos 60's.
Recordemos también gue la produccién de éstas exportaciones

ha estado bajo la tutela transnacional.

Casi la totalldad del perlodo —excepto 19867 ve ascender

con tasas p051t1vas de crecimiento las ventas al: exterlor de
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éstas mercancias. En el cuadro III.2 Yy en el siguiente se
ﬁuestran los productos mas importantes de esta clave. De
hecho el 95.4% en promedioc de ésta clave lo constituyen los
televisores, los equipos de telecomunicaciones y los radios.
Los dos primeros tipos de estas manufacturas ven descender su

participacidon en favor de los radios.

La clase de exportaciones manufacturadas mas importantes
en valor y peso (22.5% de promedio en el periocdo) es la nia-
mero 77, de maguinaria eléctrica, aparatos e instrumentos y
partes. De éstas el equipo eléctrico de distribucidn, los
circuitos, conductores y otros equipos asi come la maquinaria
eléctrica conforman la mayoria de las exportaciones de ésta
clase, gue crecen en conjunto promedio anual a razdn del
20.1% .(Como casi todas las manufacturas comerciales en el
exterior, el afio de 1982 fue un aho de depresién; asi éstas

exportaciones sélo crecen 0.5% en dicho ano.

El ano anterior se incrementan 25.1% en relacién a 1980,
crecen casi lo mismo (21.3%) en 1983 hasta aumentar su ritmo
de ventas a 38.4% en 1984. Disminuye su ritmo en 7.2% para
1985, para crecer 23.3% el afio posterior y finalmente aumen-

tar sus ventas al exterior a razén de 26.0% y 23.5% en 1987 y

1988 respectivamente.
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Buena parte de estas manufacturas son resultado del pro-
ceso maquilador tal es el caso de la produccién de circuitos

eléctricos y electrénicos integrados (19).

Asl gue la dinamica exportadora de éstas mercancias res-
ponde en alguna medida al proceso maquilador, el cual se de-

sarrolld con fuerza la pasada década.

Las siguientes dos clases de exportaciones son las Que
revelan nuestra capacidad exportadora, quiza con mayor niti-
dez. Nos referimos a la rama automotriz. Su desenpefio tiene
mucho que ver con el hecho de que las plantas para su produc-
cidén han sido instaladas expro-fesso para la exportacién, la
razon es clara. El nivel de los salarios y los estimulos para
la comercializacidn en el exterior permiten la manufactura--

cién de los automotores con menores costos (20).

Los automdviles y las partes para ellos (incluyendo las

partes para motores) conforman la casi totalidad de la clase

78.

Dichas mercancias crecen a razon del 35.6% en los nueve

afios del periodo. Asimismo avanzan notablemente en su parti-

(19) "El papel de la Maquila" en Revista Expansién, México,
Octubre 1989 pp. 41-45. ; Banco de México "Encuesta de
Opinion Empresarial de la Industria Maguiladora de
Exportacion". Serie Documentos de Andlisis. Subdireccidén de
Operacicnes Internacionales. Noviembre 1989, Junio 1987.
(20) "El1 Papel de la Maguila", op. cit., p 42.
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‘cipacidén porcentual de 5.2% en 1980 a 14.1% en el ultimo afio.
Su desempefio por afnfos las hacen crecer 8.9% en 1981, , 6.9%
en 1982, 37.1% en 1983, destacando su crecimiento en 69,3%
para 1984, asi como 54.7% en 1985, y 1987 ano en el gque cre-
cen 74.2% . Finalmente el ultimo afo crece solo 14.8% con-

trastando con los altos incrementos porcentuales de los cinco

afios anteriores.

Es en este tipo de mercancias donde se nota aun mas la
dependencia de la demanda estadounidense y el caracter
intraindustrial de su comportamiento (exportaciones a las

companias matrices), lo que determina la evolucién favorable

de sus ventas externas.
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éAPITULO II;»JESTRUCTURA INTRAINDUSTRIAL DEL SECTOR

EXPORTADOR DE MANUFACTURAS

En este capitulo se abordara el estudio de la estructura
de la industria exportadora mexicana en el periodo 1982-1988,
periodo en el cual se consolida un patrén de comercio in-
traindustrial, emergente desde cuatro afios atras de la crisis
de 1982, y gque nos sirve para argumentar de manera decisiva

las causas del desempefio exportador exitoso del periocdo.

II.1 ESTRUCTURAS DE COMERCIO INTERINDUSTRIAL E INTRAIN

DUSTRIAL.

Como deciamos en la introduccidn, en la escuela de pen-
samiento clasico del Comercio Inernacional, los flujos de co-
mercio entre paises gquedaban explicados, globalmente, a tra-
vés de la teoria de las ventajas comparativas derivadas de
las dotaciones relativas de factores (trabajo, capital y re-
cursos naturales) de los distintos paises. Las dos implica-
ciones mas importantes de esta teoria son las siguientes: 1Ila
primera, es gque los gquantumes de bienes comerciables son di-
rectamente proporcionales a los diferenciales de dotacidon de
recursos entre paises. La segunda es el caracter interindus-
trial del comercio, en el cual los bienes son intercambiados
entre una y otra industria heterogéneas cuyas intensidades en

el uso relativo ‘de factores sera distinto entre 1las activi-
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dades en gue un pais es exportador neto;y‘aquéllas en gque es

importador neto.

Estas consecuencias se han visto contradichas por evi-

dencias empiricas, a saber:

"un elevado y creciente porcentaje del comercio in-
ternacional se lleva a cabo entre paises altamente
industriales cuyas dotaciones relativas de factores
son similares y, mas aun dicha fraccion del comer-
cio bilateral en productos de una misma industria
Y, gque por lo mismo, incorporan factores producti-

vos en proporciones muy similares". (21)

Otra evidencia la constituye el hecho de gue en la pos-
guerra, la internacionalizacién del capital a la que hemos
asistido ha generado transacciones intraempresa por la ex-—
pansién mundial de las empresas transnacionales. El caracer
intraindustrial derivado de dicha internacionalizacion -aun-
que no solo de ésta- y el proceso transnacional contrasta con

los resultados teodricos de tipo Heckscher-Olhin-Samuelson.

Para el caso de México, diversos autores sustentan que

el rasgo caracteristice de la estructura industrial orientada

(ZLX'Caéafobp;;éit,,‘p 5.
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al comercio exterior esi’laespecializacién . ‘intraindustrial

(22).

Para enﬁender esta estructura comercial llamada intrain-
dustrial, autores como los citados en (22), han adoptado un
criterio de diferenciacion entre las actividades
interindusﬁriales Yy las de naturaleza basicamente
intraindustrial. Se pretende aproximar la participacién del
comercio intraindusttrial en el total del comercio de una

actividad econdmica a través de un indicador definido asi:

I5= 1 — ‘ XEJ —+MM]j \
donde:
Ij = Participacién del comercio intraindustrial en el
comercio de la industria j.
Xj = Exportaciones (en valor) de la industria J.

Mj = Importaciones (en valor) que tienen origen en 1la

industria j, en el exterior.

Por definicion: 0 < Ij<1.

Cuando una rama (o una clase) exporta (o importa) bienes

sin realizar importaciones (o exportaciones), el indice tiene

un valor de O.

A medida gue aumenta el intercambio de bienes dentro de

la misma industria el indice tendera a 1, siendo precisamente

(22) casar, op. cit.; Ros (1987), Tornell (1986).
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1 cuando Xj = Mj, o sea cuando 1a especlallzaclon 1ntra1ndus-

trial - haya generado un equlllbrlo comerc1a1 dentro de la: in-

dustrla, rama o clase ].'

“Eni“la‘-obra -citada de Casar, se encuentran los calculos
mAs acuciosos del indice de especializacién intraindustrial a
un nivel de agregacién de dos digitos (rama) en la clasifica-

cioén del Sistema de Cuentas Nacionales (de un total de 184

industrias). Asimismo, se toma el valor promedio de Ij para
el periodo de estudio. Se considera a la rama de actividad
econdmica j como intraindustrial si Ij < 0.5. Dicho criterio

garantiza gue en cualquier sector clasificado como de comer-
cio interindustrial las exportaciones superen a las importa-

ciones en una proporcién de 3 a 1.

Existe otra trabajo que logra calcular este indice para-

el periodo 1975-1985 y es el de Unger (23).

" Las comparaciones entre estos dos trabajos, en los afos
gque coinciden llevaria a la conclusidn de que para la ramas
élave de exportaciones (ramas de magquinaria y automotriz por
ejemplo), no hay mucha diferencia. Sin embargo preferimos
analizar el trabajo de Casar por considerar éste, dos arnos

mas de calculos de los indices.

w

Unger (1985).



(NB. Qj=Valor bruto de la produccion de la industria j.)

Con ello se logra identificar 1los sectores due

estructuran el patrdén de comercioc en nuestro pais.

El cuadro II.1 muestra dicha estructura para el periodo
1978—1983.:Las ramas.y/0 productos concretos gque cumplen ser
intréindustriélés, de acuerdo a 1a7tipologia de clasificacidn

éstudiada, se’ pueden ver en' el cuadro II.6.
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Claramente, el comercio intraindustrial participa con el
43% en las exportaciones totales con tan solo 9 ramas siendo
éstas importadoras del 21.1% del total importado. Sefalemos
que las ramas de comercio interindustrial importadoras netas,
ocupan el 56.4% del comercio total, sin embargo el punto fun-
damental aqui es gque en términos de dinamismo exportador,
destacan las ramas de comercio intraindustrial. Asi para el
periodo 1978-1983, el comercio intraindustrial habia llegado
a representar una proporcién significativa del total de los

volumenes con destino al exterior,

Cabe hacer notar que si se utiliza informacidén aun mas
desagregada como en Ros (1982), los sectores cuyo comercio
era predominantemente intraindustrial alcanzd mas de 50% en

su aportacion relativa a las exportaciones.

De esta manera dicho comercio superaba ya a las exporta-
ciones provenientes de industrias basadas en ventajas compa-

rativas tradicionales.

En el cuadro II.2 se resumen ciertas caracteristicas

técnicas de las ramas de comercio intraindustrial.

Al respecto hay dque notar gue son industrias con una
alta relaciodn de capital-trakajo Y aprovechadoras de
economias de escala. El cuadro II.3 presenta la estructura

de mercado de los diferentes sectores de comercio. Es
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interesante  destacar 1la participacién de' las empresas
transnacionales en la produccidn total, en un porcentaje del
56.2% sobre el comercio intraindustrial . Es decir el
comercio intraindustrial participa proponderantemente en la
produccion con industrias transnacionales. Ademas, este
mercado es altamente concentrado en sentido oligopélico, ya
gque de este sector de comercio en promedio al interior, 4

empresas concentran el total de la produccidn.

Resumiendo, la estructura intraindustrial como patroén de
las industrias dgeneradoras de exportaciones, se caracteriza
hasta 1983, por una participacion transnacional del 56.2%,
generadora del 43% de las exportaciones (dando lugar a un
fluje importante de operaciones intrafirma), utilizadora de
una dotacion de capital trabajo bastante alta y por ultimo,
aprovechadora de economias de escala como parte de su
competitividad internacional. Por todo ello, es una

estructura concentrada y oligopdlica.

Como veremos, la consolidacion de este patrdn se llevd a
cabo en los afos subsiguientes, coincidiendo con un proceso

ulterior y gradual de apertura hacia el exterior de nuestra

economia.
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II.2 ESTRUCTURA INTRAINDUSTRIAL 1983-1988.

La industria y la actividad econdmica durante el auge
petrolero, se basaron en la importacidén masiva, alentada en

parte por una sobrevaluacién de nuestra moneda.

El déficit comercial del sector manufactureroc alcanzd el
13.1% del valor de la produccidén bruta del sector en 1981

(24) .

El déficit comercial en su conjunto era grave para 1982.
La creciente demanda especulativa de divisas de la cual se

alimentaba la fuga de capitales vacid las reservas del pais.

A partir de 1982, la necesidad de divisas se convirtio
en un problema central en la economia. Las fuentes principa-
les de adquisicion de divisas antes de ese ano fueron el fi-

nanciamiento externc y el pivote exportador del petroleo.

Asi, frente a un déficit externo exorbitante y la nece-
sidad de divisas, la administracion en turno adoptd el pro-
grama de ajuste que involucré dos politicas basicas. Una
fuerte contraccioén de la demanda interna, impulsada por 1la
politica fiscal y por los efectos en el salario real, y un

cambio en el valor relativo del ddélar frente al peso gque ha-

(24) casar (1989), p 41.
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bria de apoyar a la contraccién como palanca de reduccidn del
desequilibrio comercial en el corto plazo . La estrategia de
politica cambiaria (subvaluacion y flotacidn), castigaba las
importaciones y trataba de alentar las exportaciones de
saldos que ya no podian colocarse en el mercado interno, como

via de adquisicidén de divisas.

En el cuadro II.4 se observa el desempelio comercial de
la industria para cada uno de los afos del periodo 1983-1987
Yy se compara con el del afo de 1981. Inmediatamente se apre-
cia el superavit comercial de las ramas de comercio intrain-
dustrial y de las ramas de comercio interindustrial exporta-
doras netas, si bien los montos favorecen a las primeras.‘ Lo
anterior como resultado del aumento promedio anual de las ex-—
portaciones de las intraindustriales de 26.5% y una disminu-

cién de sus importaciones de ~15.0% (véase cuadro II.7).

Las dinterindustriales netamente exportadoras subieron
sus exportaciones a un ritmo promedio anual de 7.1% disminu-
yendo sus importaciones a una tasa casi igual a la de las in-
traindustriales. Sin embargo, el monto entre unas y otras no
es comparable, ya que el volumen comerciado de las intrain-

dustriales supera enormemente a las interindustriales.

El predominio de las actividades comerciales de las ra-
mas intraindustriales es patente, asi como el caracter exi-

toso en términos de su desempefio exportador.
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El cuadro II.5 resume la coﬁsolidacién del patrén in-
traindustrial del comercio (atiéndase también el cuadro
II.6). El 50.1% de las exportaciones corresponden a 1los
sectores de tipo intraindustrial. La participacidén de éstos
en la produccion promedio del periode se eleva a 21.0% en
contraste con el 18.9% del periodo anterior (cuadro II.1),
mientras los otros sectores mantienen su contribucidén a la
produccién, pero disminuyendo su participacion en el total

del comercio.

Cabe destacar que los sectores de bajo volumen de comer-
cio exterior participan mds en la exportacidén en el periodo

que analizamos en reiacion al anterior (12.6% contra 8.5%).

Si se examina la composicidn del aumento de las exporta-
ciones, destaca la notable concentracidn (Cuadroc II.6). Las
primeras cinco de entre las gque mas contribuyen a dicho

aumento explican el 63.2% del total.

De ellas, cuatro son de comercio intraindustrial, y 1la

otra, la siderurgica basica de hierro y acero, es importadora

neta.

La aportacion de las intraindustriales descansa en la
industria de autopartes. Su signo transnacional, la senalan

como un eje de acumulacidn de capital para la gdgeneracion de
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exportaciones. En el periodo que se analiza, destaca la in-
dustria automotriz terminal. En conjunto, la industria de
autopartes y vehiculos terminales, explican el 42.5% del in-
cremento de las exportaciones manufactureras entre 1981 y
1987. Le siguen en orden de importancia, la siderirgica de
metales no ferrosos, la petroquimica secundaria y la quimica

basica.

La enorme presencia de las empresas transnacionales en
todas las anteriores ramas exportadoras (excepcidén hecha de
la industria petroquimica donde ha predominado el Estado),
apoya la hipdtesis de gque la existencia de flujos comerciales
intrafirma ha sido fundamental en el desarrocllo exportador.
Eso explicaria ademas, la incidencia ¢ue sobre nuestras
exportaciones tiene la actividad econdémica de Estados Unidos.

Esto lo constataremos en el siguiente capitulo.

Es pertinente preguntarse :por qué la estructura in-
traindustrial ha llegado a ser predominante? es evidente
que para las empresas exportadoras transnacionales ha resul-
tado ventajosos en virtud de las cifras exitosas que se han
comentado arriba. Como veremos en el modelo estadistico que
estudiaremos, las variables monetarias no han pesado mucho en

éste éxito.
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La simple motivacidén de.  la' actividad econdmica de
Estados Unidos, ha bastado para dinamizar el desenpefio

exportador del periodo 1980-1988.

Lo anterior nos lleva a pensar que la consolidacidn del
patrén intraindustrial transnacional ha sido necesario desde
el punto de vista de la rentabilidad de las transacciones in-
trafirma, lo cual implica que la transnacionalizacion del ca-
pital es un fenémeno que tendera a dirigir de manera funda-

mental el curso del comercio internacional.
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CAPITﬁLO III. ANALISIS DE LAS ELASTICIDADES

MACROECONOMICAS DE CORTO PLAZO.

III.1 DETERMINANTES MACROECONOMICOS DE MERCADO DE LAS

EXPORTACIONES.

Reconocer a los determinantes de las exportaciones es un
problema multivariado. En teoria es una cuestion de oferta y
demanda en la medida que los precios internos y externos in-
cide en los movimientos de la primera y la segunda, asi como
éstas, por efecto -por ejemplo~ de excedentes en los volume-
nes internos o devaluaciones fuertes inciden en el precio.

Asi se pueden distinguir los siguientes determinantes:

1) La demanda propiamente dicha identificada por 1los

cambios en el ingreso de los mercados externocs,

2) Los términos de intercambio o estructuracién relativa
de precios expresados en las relaciones de precios ex-
ternos e internos,

3) Los volumenes de produccién internos; y finalmente

4) El tipo de cambio.
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Existirian otros tales como los incentivos fiscales o
monetarios otorgados a ciertas exportaciones y como contra-

partida, las barreras arancelarias proteccionistas de los

mercados exteriores.

El primero de los determinantes listados arriba, cobra
especial importancia cuando como en nuestro caso, existe un
"monopsonio" que absorbe el 80% de nuestras ventas al exte-

rior.

Un pais que no fija los precios de sus productos en los
mercados externos tiene gue depender necesariamente de la
capacidad de produccién de las plantas para exportacion yvpor
tanto, de los volumenes para acudir a los mercados. Lo ante-
rior, junto con la paridad de su moneda y la moneda "“base" de
compra (el dolar) y los precios internos y externos, deter-

mina lo que se puede llamar "competitividad".

La bibliografia dedicada a tratar los problemas del co-
mercio internacional, establece gque dicha competitividad,
quien finalmente hace variar los voluimenes exportables, tiene
que mediarse en términos de elasticidades. En particular 1la

elasticidad-precio.

En la medida dgue el alza porcentual de los indicadores
de precios, inflacidn, eleva los costos internos, y se man-

tienen ciertos volumenes sin variacidén de produccidén de mer-
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cancias vendibles a un cierto tipo de cambio, los bienes ex-
portables se muestran menos competitivos. A saber, se echa
manco de dos instrumentos de politica econdmica para contra-
rrestar el efecto negativo de la competitividad. La devalua-
¢ién o fluctuacidén de la paridad cambiaria y los incentivos

subsidiarios, fiscales y monetarios.

Es necesario notar respecto al expediente instrumental
de las fluctuaciones del tipo de cambio, gue si la pérdida de
competitividad, dada por ejemplo por una inflacién de 10% en
un mes ceteris paribus (precios externos), elevandose en esa
medida los costos de las mercancias de exportacién, una deva-
luacidén de -10% provocaria, en principio el fendmeno de im-
pactar el precio de las exportaciones haciéndolo quedar en el
nivel de antes del alza de los costos. Asi, no se ganaria
ningun punto en la competitividad, pues solo se recobraria la
peérdida en esta provocada por el aumento de los costos. Sin
embargo, si se devalua digamos en -12%, se ganaria dos puntos
porcentuales en los precios para vender las mercancias, 2%
mas baratas, recuperandose también el 10% perdido. En una
economia en desequilibkrio de su balanza comercial e importa-
dora de inflacion a través de los precios externos, el efecto
del 2% senalado, seria bastante problematico, ya que se enca-
recerian las importaciones en 12% neto, y el circulo vicioso
es evidente al impactarse el siguiente mes los precios inter-
nos en ese porcentaje. Esto es justo lo gue no permite afir-

mar que en una economia de esas caracteristicas, cual es la



58

nuestra, gque el expediente devaluatorio haya tenido probabi-

lidades de éxito para el aliento a las exportaciones.

De este modo, no ge puede esperar que las autoridades
disminuyan la paridad en la misma o en mayor proporcidn que

la inflacién interna.

El fin propositivo de este capitulo es mostrar con ayuda
de un modelo econométrico, la incidencia efectiva de los de-
terminantes sehalados arriba sobre las exportaciones de manu-

facturas a Estados Unidos, en el corto plazo.

En primer lugar se estudiardn las experiencias analiti-
cas en el terreno de la estimacion de las elasticidades de

corto plazo para las exportaciones manufactureras mexicanas.

En segundo lugar se estimaran las elasticidades precio,
ingreso, volumen fisico y tipo de cambio para analizar el im-
pacto de cada una de éstas variables en el desempefio expor-
tador de la muestra. Esto se hara con un sistema de ecuacio-

nes simultaneas de oferta y demanda y su evaluacién economé-

trica.
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:IIT.2.1 LAS EXPERIENCTAS RECIENTES EN ET, ANALTSIS DE LAS
EIASTICIDADES POR _MODELQS ECONOMETRICOS.

Diversos estudios (25) sefialan la necesidad de abordar
el analisis de los factores incidentes en las exportaciones

con un modelo lineal-logaritmico de Box-Cox.

Esto permite estimar directamente las elasticidades de
corto plazo como producto de una regresion (26). Se puede
estudiar la demanda de exportaciones como un fendmeno
separado de la oferta, aunque esto soporte algunos problemas
analiticos como veremos adelante. Asi, existe el estudio de
Ricardo Pefialoza Webb (27), para el caso de México, el cual
estima el siguiente modelo:

LOGEX= a+b (log PNB)+c(log TC)+d(log P)+e

donde log EX= lLogaritmo de las exportaciones manufactureras
no petroleras mexicanas a E.U.

log PNB= logaritmo del PNB de Estados Unidos a pre-—
cios constantes de 1982.

log TC= logaritmo del tipo de cambio ddélar por pe-
sos.

log PR= logaritmo de Indice de Precios al Mayoreo
de E.U. dividido entre el Indice de Precios al
Mayoreo de México, base 1980.

(25) Evans (1969): Boylan, et. al. (1979) ; Salas y Sidaoui
(1983); entre otros.

(26) Existe la ecuacidn lineal, pero ella implica una
elasticidad precio decreciente y una elasticidad ingreso que
tiende a uno. En contraste, la lineal logaritmica entrafa una
elasticidad constante, util para el andalisis dinamico.

(27) Penaloza Webb (1988).
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e= término de error estocastico.

Los valores hipotéticos de los coeficientes son b>0, c>0
y . d>0. LQS coeficientes representan las elasticidades in-

greso, tipo de cambioc y precios respectivamente.

Dicho modele trabaja datos por trimestre en el periodo
1982-1987. Los resultados se muestran en el cuadro III.1l.
Se senala de entrada que las cifras de exportaciones no estan
deflacionadas. En dicho cuadro se presentan los resultados

de otros estudios.

La alta elasticidad ingreso de 4.144 se explica con la
hipétesis de que la composicidén de las exportaciones no‘pe—
troleras mexicanas ha cambiado como resultado del aumento de
la participacion relativa de los productos manufacturados.
Esta explicacion es plausible, debido a que no puede susten-
tarse que en el corto plazo, las exportaciones no petroleras
son mas sensibles a una variacién del ingreso. Las estima-
ciones de Evans (28), muestran gque en Estados Unidos 1la
elasticidad ingreso de corto plazo de la demanda de las
importaciones, es inferior a la de largo plazo. Ademas a
largo plazo, los paises se enfrentan a una curva de demanda
que tiende a ser perfectamente elastica (29). Para apoyar el
argumento del cambio cualitativo, Pefaloza Webb refiere gque

las importaciones de manufacturas de E.U. representaban en

(28) Evans, op. cit. p 84.
(29) Kindelberger y Lindert (1978).
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1986, el 54% del total de sus compras externas, frente al 28%
en 1982. Esto pérmitié;ﬁal parecer, que la participacicén de
México. en las impéftéciones totales de manufacturas de E.U.,

se haya elevado deya.l% en 1982 a 3.43% en 1986.

Asimismo,ren los cuadros III.2 y I1II1I.3, se presenta la
evolucién‘de doce productos manufacturados cuyo veolumen de
exportacién a E.U. ha crecido considerablemente al igual que
su participacion en las exportaciones no petroleras, que pasd

de 28.4% en 1982 a 39.4% en 1986.

La elasticidad en cuestién se compara con estimaciones
del coeficiente de elasticidad-ingreso de las importaciones
de E.U., cuadro IITI.4. Ahi se puede observar dque el
coeficiente elasticidad-ingreso de las exportaciones
mexicanas no petroleras es de 50 y 60 por ciento mayor que el
coeficiente promedio de las importaciones no petroleras de
E.U. Esto, dice Pefaloza Webb, podria llevar a pensar gque el
coeficiente elasticidad-ingreso se ha sobrestimado, lo cual
tal vez obedezca a que el calculo del coeficiente refleja la
influencia de alguna otra variable (P.N.B de México etc.) gque
no se ha incorporado en la ecuacion. Sin embargo, continuva
el autor, el modelo de la DGHP de la S.H.C.P., que incluye
otras variables, también registra un coeficiente elevado para

la elasticidad-ingreso (3.6); otros estudios (30) proponen

(30) Melo y Vogt (1984); Boylan y Cuddy (1984); Busher, et.
al. (1979).
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elasticidades ingreso . :de la  demanda de exportaciones gue
fluctuan entre 0.75 ¥y 4.93 segun el tipo de producto y el
pais Wilson y . Takas (1978) por ejemplo, estimaron un

coeficiente de 4.03 para la demanda de importaciones de E.U.

Por nuestra parte, consideramos gue en realidad la in-
fluencia de los cambios de la demanda Estadounidense, es ex-
plicativa de cambios en las exportaciones, pero dque en este
estudio si se sobrestiman, debido a dos razones. Como se
anoto arriba, la serie de exportaciones utilizada no ha sido
deflactada, y esto trae como consecuencia que el coeficiente
de elasticidad del PNB de Estados Unidos, tenga gue ajustarse
a los cambios porcentuales mas altos que toda serie a precios
corrientes comporta en relacién a su serie a precios constan-

tes. Esto por cuanto la primera razdn.

La segunda y la mds importante, tiene que ver con la
identificacién del problema de los determinantes de las ex-
portaciones. Las exportaciones como guantumes y como valores
son oferta y demanda a la vez con por lo menos una determi-
nante en comun, de acuerdo a la ley de la demanda: los pre-
cios. Asi que cambios en la curva de oferta implicarian en
teoria, cambios en los precios, y éstos a su vez, cambios en
la demanda. Si no se analizan asi, las elasticidades de los
factores determinantes de la demanda resultan, por omisidén de

mas variables explicativas, con un sensible sesgo. Hasta
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aqui con“la:razoén .que discutimos. Abundaremos sobre esto mas

adelante.

Los resultados de Pefialoza Webb de elasticidad-tipo de
cambio y elasticidad-precio, arrojan coeficientes por debajo
de otros estudios. Cuadro III.5. R. Lawrence (1978),
sostiene gque la elasticidad-precio de la demanda de
importaciones de manufacturas de E.U. es de -0.14%, cifra que

es comparable al de nuestro autor.

Apoyandose en los estudios de A.C. Harberger, Goldstein
y Khan (1978) gquienes afirman que la elasticidad-precio de 1la
demanda de importaciones de un pais industrializado, seria
del orden de -0.5 a -1 por ciento, y que dicha elasticidad de
corto plazo (hasta seis meses), es considerablemente menor,
Penialoza Webb sostiene que en el corto plazo las
exportaciones no petroleras de México se enfrentan a una
demanda inelastica en E.U. ante cambios en los precios. Esto

también es concluido por J. Amieva (19g4) para el caso de

México.

En efecto, la hipdtesis de la ley de "un solo precio'
pPlantea gue, considerando la lentitud del proceso de arbi-
traje internacional, y dque los bienes comerciales son susti-
tuibles en los mercados, los precios tienden a igualarse en-
tre los paises. La mayoria de los modelos de la balanza de

pagos, asumen que 1los términos de intercambio de los bienes
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comerciables, pueden estar en desequilibrio en el corto
plazo, pero en el largo deben tender a equilibrarse como pro-
ducto de las ventajas comparativas. Al respecto, Manuel Fer-
nandez (1984)+ Plantea gque en México, el deterioro de la
relacidén de precios de intercambio provocado por una politica
de tipo de cambio subvaluado, se compensa con aumentos en los
precios generales. El deterioro de los términos de
intercambio, afecta la demanda de bienes vendibles en el
exterior, induciendo al tiempo un aumento de la oferta de
éstos, lncrementandose por tanto los precios relativos,
restableciéndose de este modo el equilibrio. Lo anterior es
pensable para el caso de una economia mundial cerrada y may

integrada.

Coincidimos con Perialoza Webb en la critica al argumento
de Fernandez. En estudios sobre 1la relacioén entre 1los
precios y el proceso de ajuste (31), se exhibe la debilidad
del argumento segun el cual, una variacién en el tipo de
cambio, para inducir la competitividad de un producto, tiende
a absorberse rapida y completamente, equilibrandose asi los
precios relativos. Por el contrario, el desequilibrio
provocando la devaluaciodn de la moneda, deberia acicatear la
capacidad oferente de manera de aprovechar no sélo el efecto
precio, sino un aumento neto de divisas por mayor volumen
comerciado, lo cual no es posible afirmar gque ocurra en el

caso de México. Este fenémeno gque tenderia a anular dicho

(31) Mitone (1985).
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desequilibrio, ocurre en forma pércial Y lenta. Asimismo, la
lentitud del proceso de arbitraje de los mercados nacional e
internacionales, el hecho de dgque 1los bienes no son
perfectamente sustituibles, la imperfeccidén de los mercados
de competencia y 1la discriminacicon de precios entre los
diversos mercados anulan de manera parcial el procesc de

tendencia al equilibrio de los precios relativos.

La discusién desarrollada por Pefialoza Webb acerca del
proceso equilibrio-elasticidades precio y tipo de cambio,
hacen de éste trabajo un antecedente importante en los
estudios sobre la materia. No obstante, indicabamos
anteriormente al referirnos al problema de la sobrestimacidn
de 1la elasticidad-ingreso, existe una seria razén para
considerar incompleto el modelo de este autor. En la propia
discusidn desarrollada por éste, que hace interesante éste
articulo estd el meollo del problema. A saber: un aumento en
la demanda, cual puede ser una devaluacidén gue abarataria a
nuestras exportaciones, implicaria un movimiento de su curva
hacia arriba de 1la interseccidn entre ésta y la curva de
oferta, esto modificaria los precios acicateando a su vez,
un cambio en la oferta. De otro lado un movimiento en la
oferta de comerciables por ejemplo en las maquiladoras, al
exterior, aun cuando no podrian modificar el precio, pues
somos "tomadores" de €1, dado un cambio también en la paridad
debe afectar de algun modo a la demanda externa de nuestros

productos, La experiencia marca sobre el particular, gue
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nuestra planta exportadora no es capaz de aumentar los
excedentes  exportables de manera importante. Sin embargo, en
los afios de recesién interna, mucha de nuestra exportacicn
devino de los excedentes obtenidos de la depresidn de los
mercados internos. Esto indica gque no es posible soslayar

una ecuacion especifica para la oferta.

Con la especificacién de un modelo con sendas ecuaciones
para la oferta y la demanda, se intenta "ponderar" las elas-
ticidades por los efectos mutuos entre las variables endoge-

nas, a saber oferta, demanda y precios.

Un estudio gque hace de este modo la estimacidén de los
determinantes de las exportaciones es el de Salas y Sidaoui

(1983). Para el periodo 1965-1981.

Para la estimacion empirica de la ecuacidén de demanda,
los autores especifican la ecuacidn de precios dado que se
debe determinar el precio efectivo al que las manufacturas se
comercian internacionalmente. Este no sdélo depende de 1los
precios internos de los productos manufacturados, sino tam-—
bién del tipo de cambio y los incentivos especificos a 1la
exportacion (CEDIS, FOMEX, etc.). El precio que paga el com-
prador de exportaciones mexicanas es asi una funciodn del pre-
cio al mayoreo interno de estos bienes, de un indice del tipo

de cambio, de los incentivos especificos CEDIS y del creédito




gque se otorga por medlc de FOMEX“ 'eguécién

de precios de blenes exportables

PE¢ = apm«,f' (1/Tct)5? (1-INCt)

donde:

by, by, by >0

a = término constante.
PEy = Precio de las exportaciones de manufacturas.
PMMy = Precio al mayoreo en la Ciudad de México de las manu
facturas.
TCy = Indice de tipo de cambio peso/délar.
INCt = Indice de incentivos (CEDIS, FOMEX).
Uy = Término aleatorio de error.

Notese que eésta formulacidn corresponde a los modelos

generales doble-logaritmicos de Box-Cox comentados arriba.

La elaboracidn de las series estadisticas en éste tra-
bajo es un punto importante. Brevemente, el indice del tipo
de cambio considera explicitamente las fluctuaciones gue su-
frié nuestra moneda a partir de 1967 respecto a las principa-
les monedas de paises exportadores mundiales. Se utiliza el
tipo de cambio ponderado similar al del U.S. Federal Reserve
Board Index of Effective Exchange Rates, el cual utiliza como
ponderaciones, la participacién de cada uno de los paises
considerados (Japdén, Alemania, Canada, Inglaterra y los E.U.)
en el comercio mundial, a fin de captar los efectos bilatera-

les del comercio, asi como los efectos en los mercados terce-

ros.
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" Los incentivos fiscales se calcularon'tomahd0flé:rézén
del total de impuestos devueltos por concepto de CEDIS,él to-

tal de exportaciones manufactureras.

Para la estimacion de la funcidén de demanda, se estable-
cidé una funcién doble-logaritmica. Como ya se senald, este
procedimiento permite calcular directamente las elasticidades
que no son mas que los parametros estimados. La propiedad de
que las elasticidades calculadas sean constantes, hace posi-
ble observar los cambios porcentuales de la variable indepen-
diente, debido a cambios porcentuales en las explicativas.

La ecuacidén de demanda seria:

1nXMt=dgy + d;1nPIBUSt + dplnPWt + d31nPEt + Ut

e (2)

XMy = Exportaciones de manufacturas a precios
constantes (1965=100).

YWy = Ingreso mundial a precios constantes.

PW¢ = Indice de precios mundiales.

PE+ = Indice de precios de las exportaciones mexicanas
Uy = Término aleatorio de error

El producto interno bruto de los E.U. PIBUS, sustituye
de manera '"proxy" al ingreso mundial YWy, por estar concen-
tradas nuestras exportaciones en ese pais. Se espera dque dj

sea positiva.

Para los precios mundiales, PWy, se utilizé un promedio
ponderado aditivo de los precios internos de las manufacturas

de los Estados Unidos, Canada, Japdn, Alemania y el Reino



69

Unido, corregido por las variaciones en el tipo de cambio de
cada pais, respecto al doélar estadounidense. Las ponderacio-
nes son en relacién a la participacién de dichos paises en

las exportaciones mundiales. Se espera que d; sea positiva.

Linealizando la ecuacion (1) y sustituyendo en (2), se
tiene :
InXMg=dgp+d; INPIBUSt+dyInPWt+ds (InA+b) InPMMt-boInTCE~
b3INCE)4+UE ... (3)
es decir:
InXMt=d/sg+dsq INPIBUSt+ds 5 INPWE+d s 5 INPHE+AE 7 3INPMME+d s 4 INTCES
drgINCTt+ Ut eoe (4)
Los signos esperados son:
dsq,drg,dryq,dr5>0 y dr3<0
Del lado de la oferta, la ecuacién gue le corresponde
necesita incluir una viariable gue represente el costo de
oportunidad de vender el bien exportable internamente, el
precio que recibe el exportador al comerciar sus bienes en el
nivel exterior, y otra variable que muestre la relacién dque
existe entre el nivel de la actividad econdmica interna y la

oferta de mercancias al exterior.

El precio que recibe el oferente sera el precio de venta
en el exterior PEy, previamente definido, convertido a
pesos por el tipo de cambioc y modificado por los incentivos.

Funcionalmente este precio se expresa como
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Por lo expuesto,~l§ éféfté*de exportaciones de manufac-

se expresa -asi:
= wg+ w1lnIVEMt+ wplnPXt+ walnPPmt+ Ut ... (6)

= exportaciones de manufacturas a precios constantes
(1965=100).
= indice de volumen de la produccidén manufacturera.
= indice de precios al mayorec de bienes manufactura-
dos.
= indice de precios de las exportaciones percibidos por
el oferente.
término aleatorio de error.

1l

Los signos de los parametros son: Wi > 0, pues debe re-
r el cambio porcentual de la expansidén interna de manu-
ras; Wy > 0 por razones basicas de la ley de la oferta;
0 ya que representa el costo de oportunidad para el ex-

dor de vender su produccion en el mercado interno.

La ecuacioén:
InXMt= w’'g + w’/711lnIVPMt + w’/o1lnPMMt + w’/31lnTCt +

+ Ww/4INCt + w5D74 + Ut e ()

es la ecuacidén de estimacidén empirica de oferta y se obtiene

susti

tuyendo en la ecuacioén (6) a PXt de la ecuacion (5)

expresada en logaritmos, finalmente se sustituye en esta
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ultima ecuacién 1la expresion PEt =—-ecuacidén (1) - 'y 'se’
factorizanl los términos comunes.

Como se espera: w’l> 0/, w’/2<0 , W/3>0 , wW’4>0 , w’5>0,

La variable D 74 es una dummy que capta el mayor volumen
de exportaciones manufactureras deneradas probablemente por
la apertura de los mercados al comercio mundial de algunos
paises industriales de 1974 a 1976 (Informe Anual, 1974,
Banco Mundial).

El sistema resultante formado por las ecuacicones (4) ¥y
(7) es el modelo propuesto para su evaluacidn econométrica.

Con datos anuales se llega a la estimacién del modelo de
oferta y demanda de exportaciones manufactureras por Minimos
Cuadrados Ordinarios en tres etapas:

DEMANDA
in X = 2,349 + 2.309 1nPIBUSt - 2.951 1lnPMMt +
(1.0) (6.8) (13.1)

2.187(1nPWt + 1InTCt) + 4.372INC

S(31.2) o (4.8)
DW = 1.9634
ESR = - 0.0629
OFERTA : ’
In X = 5.793 + 1,382 ln IVBMt - 2.579 lnPMME +
(0.7) (2.1 . (a.

+3.4431nTC +

. UA,qu;‘ (" h,dy
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- ultima ecuacién la expresién PEt —eéuaéiéﬁ (i) - y 'se
factorizan los términos comunes.

Como se espera: w’l> 0/, w’2<0 , w’3>0 , w’4>0 , w’5>0,

La variable D 74 es una dummy que capta el mayor volumen
de exportaciones manufactureras generadas probablemente por
la apertura de los mercados al comercio mundial de algunos
paises industriales de 1974 a 1976 (Informe Anual, 1974,
Banco Mundial).

El sistema resultante formado por las ecuaciones (4) Yy
(7) es el modelo propuesto para su evaluacion econométrica.

Con datos anuales se llega a la estimacién del modelo de
oferta y demanda de exportaciones manufactureras por Minimos
Cuadrados Ordinarios en tres etapas:

DEMANDA

In X = 2.349 + 2.309 1nPIBUSt - 2,951 lnPMMt +

(1.0) (6.8) (13.1)

2.187(1nPWt + 1nTCt) + 4.-372INC:

(11.2) (4.8)
DW = 1.9634 :
ESR =

0.0629

OFERTA i ,
in X 2.579 -1nPMMt +
(24.4)
1nT 9bznct;f,ﬁizgib74
(14.ij'?f~]i(7.4j.' U (8.0)

T "Dwrré””é{1§24“ DR

ESR = 0.0475
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Como de. costumbre los numeros entre paréntesis debajo de
los parametros son las t de students . El regresor PMMt se
estimé con la ecuacién:

1n PMMt = 0.017 + 0.64211nPMMt-1 + 0.352 (1lnPWt+lnTCt) ... (8)

(1.0) (6.7) (5.1)
R2 = 0.9958 F (2, 14) ‘= 1645.4
R2 = 0.,9952 DW = .0.45
ESR = 0.0446

Los autores estiman por otros dos métodos el sistema
propuesto, pero el anterior es el de mayor significacién .

Las elasticidades estimadas muestran que las exportacio-
nes responden mas gque proporcionalmente a cambios en las va-
riables independientes.

Los autores advierten sobre la interpretacién de las
elasticidades tipo de cambio TCt, y de precios mundiales PWt
debido a la simultaneidad entre estas variables. Una correcta
interpretacion -dicen Salas y Sidaoui- de la elasticidad TCt
en la ecuacidn de demanda tiene que inducir dos efectos que
actuan en sentido contrario. Supdngase gue la moneda se de-
precia en 10% . Por este hecho hay un estimulo a la demanda
de exportaciones por el cambio de los precios relativos, sin
embargo hay una pérdida de competitividad por el incrementeo
en el corto plazo de los precios internos (que se elevan 3.5%
, Vedse ecuacidén estimada del indice de precios (8). Este au-
mento de precios afecta a su vez la ecuacién de demanda pro-

duciendo una caida de 10.4% en las exportaciones. El resul-
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tado neto de una devaluacién de 10% induce asi, un incremento
de las exportaciones de 11.5% . Obsérvese gue para la formu-
lacién de la ecuacion de precios (8), es de tipo Koyck y ésta
permite calcular las elasticidades de 1largo plazo. La
elasticidad de largo plazo del tipo de cambio con respecto a
la demanda de exportaciones toda vez gque se ha incluido la
influencia de los precios es de -0.714;: de otro modo: una de-
valuacioén del 10% en el largo plazo conllevaria un desplaza-
miento de la demanda de =-7.1% .

Asimismo el efecto neto de las exportaciones y los pre-
cios mundiales , en el corto plazo se estima en 1.148 . E1l
coeficiente estimado para los incentivos INCt en la ecuacidén
de demanada es de 4.372, lo cual implica que un aumento de
10% en el nivel de incentivos produce un incremento de 4.372
en la demanda.

El nivel de actividad econdémica de Estados Unidos tiene
un efecto de 2.309 en la demanda. Se advierte que la varianza
pequenia de ésta variable no puede provocar gue cambios en
ésta afecten la estabilidad de las exportaciones. Aun asi la
elasticidad-ingreso de la demanda es importante para este pe-
riodo.

La elasticidad neta del tipo de cambio de este estudio
para la ecuacidén de oferta es de 2.535 es decir que una de-
valuacion de 10% conlieva un aumento de 25.4% en la oferta
una vez incorporado el efecto inflacién. De otra parte la
elasticidad de -2.579 de los precios internoos PMMt sugiere

que el costo de oportunidad de vender los bienes al exterior
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es muy alto. La expansidn indicativa en los volumenes de pro-
duccidén interna, representada por la variable IVPMt juega un
papel importante ya gue su elasticidad es de 1.382 concluyén-
dose que las exportaciones responden en forma casi proporcio-

nal a las variaciones de ésta explicativa.

El estudio anterior, recuérdese, produce conclusiones
validas para el periodo , 1965-1981. De éste ultimo afio a 1la
fecha, el panorama interno de nuestra economia cambidé radi-
calmente. Depresidén en los mercados internos desequilibrio en
la Balanza Comercial, una inflacién galopante y en general un
escenario de recesidén y crisis caracterizan el periocdo 1981~
1988, periodo que esencialmente se pretende estudiar del lado
del sector exportador de manufacturas. Sin embargo el rasgo
mas caracteristico, en virtud de su importancia, fue 1la

consolidacién del patrén intraindustrial.

Si bien los determinantes de las exportaciones puestos
en el principio de este capitulo son las armas para analizar
el proceso exportador, no se pueden esperar los mismos resul-
tados en las elasticidades, en razén de los diferentes

entornos econdmicos.

De hecho, el estudio reciente de Salas (1991),
utilizando la misma metodologia del articulo de Salas Yy
Sidaoui ©(1983), logra estimar las elasticidades de mercado de

las exportaciones del sector privado, para el periodo 1980-
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1991, El1 sistema evaluado de dicho estudio se muestra en. el .
cuadro III.S8. La periodicidad es trimestral y los datos de

exportaciones corresponden al Banco de México (SIE~BANXICO).

La elasticidad del indice de volumen de la produccidn
industrial de los Estados Unidos (LIVPIUS) se situd en 1.755,
indicando que las exportaciones responden mas que
proporcionalmente a los cambios en la actividad economica de
aquel pais. Este resultado contrasta con la elasticidad
ingreso de 2.309 obtenido por Salas y Sidaoui (1983). El
autor plantea que al hacer pruebas de significancia para la
variable dependiente rezagada implicé gue el ajuste de 1la
demanda por exportaciones, es inmediato dada cualquier

fluctuacidén de las variables explicativas.

La elasticidad tipo de cambio (0.129) resultd indicativa
de que la politica cambiaria no es el instrumento adecuado
para estimular la demanda de exportaciones. En relacion a
esto, es interesante notar que este hecho se constata tanto
en presencia de hiperinflacion (1982-1988) como en

condiciones de relativa estabilidad de precios (1989-1991).

En la ecuacion de damanda se introdujo una variable de
expectativas de devaluacidén (DADEV) debido, segun el autor, a
que eéste fendmeno presentado en 1982 y 1985, distorsiona los
valores registrados de las ventas de mercancias al exterior.

Dicha distorsién ocurre cuando los exportadores, en virtud
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del control cambiario, percibén que puede presentarse un
ajuste en el tipo de cambio dando lugar al registro tardio de
sus exportaciones, justo al momento en que éste se presenta,
obteniendo con ello una ganancia adicional con lo cual se

sobreestiman los niveles de las ventas al exterior.

La elasticidad estimada en el corto plazo del indice de
volumen de la produccidn industrial (LIVPI) resultd ser de
0.919, en la ecuacion de oferta, lo que indica evidencia de
gue la actividad econdmica interna contribuye a explicar el
comportamiento real de las exportaciones. En esta misma
ecuacién, la elasticidad precio de la oferta en el corto
plazo, es cercana a la unidad, lo cual implica un ajuste casi
proporcional de la oferta interna de mercancias ©para
exportacidén ante cambios en 1los precios. Los precios
corregidos por el tipo de cambio arrojdé una elasticidad de -
0.316, concluyeéndose dque desde el lado de la oferta, en el
corto plazo el tipo de <cambio no logra incentivar

sustancialmente a las exportaciones privadas.

Un resultado destacable de este analisis, es el relativo
a la promocion de las ventas privadas externas como
consecuencia de 1la significativa elagticidad de las
importaciones reales de bienes intermedios al amparc del
programa PITEX (Programa de Importacidén Temporal para las
Exportaciones), y de 1las Ley Aduanera gue contempla 1la

importacién temporal de insumos orientados a la exportacidn.



Este resultado tambien n ‘éépudio de

Pefialoza W. y VQijd:” Ia ’$iguente
ecuacion de oferta::
LEXEM = 0.58 + 0.411LF

(0.94) ('f.di

donde:
EXPM ' exportaciones mensuales de productos
manufacturados (enero 1986-diciembre 1988);
FE financiamiento a las exportaciones (venta y
preexportacion) ;

PITEX(-2) valor de las importacicnes temporales
realizadas al amparo Pitex desfasado dos
periodos;

TCr(-2) indice del tipo de cambio real desfasado dos
periodos
La L antepuesta es obviamente el logarirmo natural. Este
estudio revela la relativa importancia de los estimulos que
coadyuvaron al proceso exportador en el periodo de estudio.
Sin embargo estas altas elasticidades de las variables de
estimulo estatal, no lo serian al someterlas a un modelo como

el de Salas (1991), donde la simultaneidad entre oferta y

demanda pondera el efecto del precio.
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En el ' siguiente apartado desarrollamos el modelo

econométrico propuesto para esta tesis.
IIT.2.2 EL MODELO ESTUDIADO.

El modelo para el analisis de elasticidades de las ex-
portaciones propuesto aqui es mas sencillo que el ultimo mos-
trado anteriormente (Salas 1991). Ello obedece a una razdn
medologica-didactica por 1llamarla de alguna manera. La idea
es obtener las elasticidades mas importantes para el analisis
de los cambios en las exportaciones de manufacturas. Asi es
necesario someter a prueba empirica el trabajo estadistico
realizado con las cifras de exportaciones a Estados Unidos
obtenidas de fuente no oficial.

El objetivo entonces es realizar el ejercicio economé-
trico basico en la medida de lo posible.

Las ecuaciones de oferta y demanda a evaluar son las si-

guientes:

ECUACION DE DEMANDA:

LXMEU = ag +ajLNPBEU + apLNTIN + a3LNTIC + a4DOIL + ed

e (1)
ECUACION DE OFERTA:
LXMEU = a5 + agLIVFM + a7LNTIN + agINTIC + eo - ...(2)
donde:
LXMEU = logaritmo natural de las exportacionés méﬁufac-

tureras mexicanas a E.U.
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LNPBEU = logaritmo natural del Productc Nacional Bruto

de los E.U. a precios de 1980.

INTIN = logaritmo natural de la relacidén de precios
(IPMEU/IPPMM)
gque a su vez son:
IPMEU = Indice de Precios al Mayoreo de E.U., base 1980.
IPPMM = Indice de Precios Productor Manufacturerc de

Meéxico, base 1980.

INTIC = logaritmo natural del tipo de cambio ddlar pesos

DOIL = variable dummy con unos en los trimestres de
caida de precio del petréleo y ceros en las demas observacio-
nes,

LIVFM = logaritmo natural del indice de volumen fisico
de la produccién manufacturera de las ramas seleccionadas de

México, base 1980.

ed , eo = variables estocdsticas de demanda y oferta
respectivamente.
Se espera por razones tedricas obvias que: a; >0 , az< 0

a3 > 0 , a4 >0, ag >0, a3 >0, ag > 0

El empleo de un sistema de ecuaciones simultaneas de
oferta y demanda, como el presentado agui obedece al propdé-
sito de analizar la interaccién entre las exportaciones ofre-
cidas y las demandadas en series observadas de precios y can-

tidades de bienes comerciados internacionalmente.
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Asimismo, este procedimiento:

"...permite determinar empiricamente el dgrado de res-
puesta de la oferta a cambios en la demanda, a diferencia de
otros estudios que suponen una oferta infinitamente elas-
tica." (32)

Los autores citados reconocen a la vez que:

"...Esta formulacién también considera y corrige los
problemas de incoherencia y sesgo que resultan de estimar
s6lo la relacién de demanda cuando de hecho existe una oferta
gque se ajusta a variaciones en la demanda." (33)

La naturaleza del sesgo se origina al tener variables
enddgenas como regresores en la ecuacién, de manera que si el
modelo de regresién en términos matriciales es:

y=xb+au siendo b= ety ety
el valor de los coeficientes estimados, para tener coeficien-
tes insesgados se debe cumplir
E® =b
donde E es la esperanza matematica.
En el caso de oferta infinitamente eldastica se tiene:
E®) =b+E (xx5! %/ u

de 1o que E (x’x)' x’ u # 0 es el sesgo.

Al no desaparecer el sesgo cuando el tamafio de la mues-
tra tiende a infinito se tienen también estimaciones incohe-

rentes (vease nota 33).

{32) Ssalas y Sidaoui, op. cit., p 2345.
(33) Ibid, nota de pie de. pagina 2345.
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La formulacién de oferta con elasticidad limitada impli-
cadas en un modelo de ecuaciones simultaneas quiere decir
que: si la demanda de exportaciones manufactureras se
incrementa en virtud de la disminuciodn de precios mundiales,
sin variacidén de otras consideraciones, las exportaciones en
el corto plazo aumentaran asi come su precio de venta a

posteriori, debido al diferencial en 1la relacién de in-

tercambio, precios internos - precios externos, con lo cual

se afectara la oferta de bienes comerciables en el exterior.

Asil el enfogue es mas general y realista.

El modelo aludido al principio, es resultado también de
observar a los determinantes basicos de la demanda y oferta
de exportaciones en su comportamiento a lo largo del tiempo.
De ahi que la dummy considerada haya resultado significativa
s6lo para la ecuacioén de demanda, como veremos.

Se ha senalado en diversas partes que, para el caso de
México, resulta un fracaso el modelar y evaluar las
elasticidades para las variables involucradas como exdgenas
en el analisis de las exportaciones, cuando éstas incluyen a
las exportaciones publicas (sin petrdéleo). Sin embargo, el
hecho de trabajar con estadisticas no oficiales, como es el
caso, lleva el riesgo de no poder discernir entre ventas ex-
ternas publicas y privadas. Como veremos mas adelante, no es
un rotundo fracaso segun el ejercicio gque se ha hecho, el mo-
delar 1las exportaciones manufacturadas a Estados Unidos vy
ademas se pueden obtener resultados interesantes, aun cuando

estas incluyan la produccidn publica. Justo el riesgo de este
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trabajo és atenernos a lo observado por otras estadisticas
captadas fuera de nuestro territorio con lo cual, en vista de
lo estudiado se concluye gue vale la pena hacerlo.

A continuacioén presentamos los resultados obtenidos por
el método de minimos cuadrados en tres etapas con el pagquete
Time Series Process . Como de costumbre los numeros entre
paréntesis debajo de los parametros son las estadisticas t -

students.

ECUACION DE DEMANDA

LXMEU = -9.6 + 1.2 LNPBEU -0.8ILNTIN + 0.4 LNTIC +-0.2. DOIL

(-2.3) (4.2) (-4.2) (2%6) (3.2)
R2 = 0.988 DW =jl'

R2 = 0.987 F (36,5 )=.375.6.
ECUACION DE OFERTA : : »

LXMEU = -3.2 + 1.7LIVFM + 0.3LNTIN - 0.7INTIC

(-1)  (2.1) T (1r2) o (-2:8)
R2 = 0.972 DW = 1.8
R2 = 0.970 F(36,4) = 375.6

El ajuste del modelo es relativamente satisfactorio. La
ecuacidén estimada de demanda es ilustrativamente interesante
Ya que es estadisticamente confiable en todos sus parametros
asi como a nivel global a juzgar por la F. En cambio la eva-

luacion de la ecuacidén de oferta, aunque globalmente es acep-
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tablé, 'éli éarémétro de ”precios presenta una confiabilidad
‘s6lo asumible ‘al nivel del B0% de acuerdo a la tabla del es-
tadistico t .

‘ No obstante, el andlisis desprendido de las elasticida-
des calculadas merece confiabilidad.

De hecho deciamos en nuestras hipdtesis que el periodo
de estudio de las exportaciones manufactureras a Estados Uni-
dos puede ser caracterizado por la importancia ponderadamente
mayor de la demanda sobre los determinantes ofertives.

Podemos ahora, sugerir tres conclusiones importantes.

(1) En el corto plazo las variaciones en el ingreso na-
cional de Estados Unidos incidieron mas que proporcionalmente
en las compras externas de nuestras manufacturas. Dicha inci-
dencia tuvo un efecto mayor que el diferencial de los pre-
cios.

(2) Del lado de la oferta, la elasticidad alta que se
obtuvo para el indicador de volumen fisico tiene su razdn en
la composicidén de productos de la muestra. La muestra traba-
jada incluye productos fabricados por industrias altamente
exportadoras.

(3) El1 efecto de las devaluaciones es nulo. A saber, los
coeficientes de elasticidad precio y elasticidad tipo de cam-
bio menores a la unidad sugieren que cualgquier depreciacidn
en el tipo de cambio nominal con efecto directo en el nivel
de precios internos provocarian un aumento menos gue propor-

cional en el nivel de exportaciones. Lo anterior implica por
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tanto, que la politica cambiaria no ha sido eficaz para esti-
mular el crecimiento de las exportaciones de manufacturas.

E1 signo negativo de la elasticidad tipo de cambio en la
ecuacién de oferta implica, hipotéticamente, que el costo de
una devaluacion es muy alto en el sentido de sus efectos
contraproducentes en la inflacién y por tanto en los costos

para los exportadores .

Lo anterior, desde otro punto de vista sugiere que
mientras mas grave fue el deterioro de la relacién de pre-
- cios, provocado por un proceso hiperinflacionarioc y un tipo
de .cambio subvaluado, se retrazaron las posibilidades de un
mejor dinamismo exportador, y solo la demanda de Estados
Unidos por nuestros productos a través de la presencia
transnacional subsané 1la debilidad de nuestra politica
cambiaria y de nuestros términos de intercambio (precios).

Las diferencias encontradas en las elasticidades calcu-
ladas por varios estudios en los cuadros III.1 y III.6 Yy
III.7 se deben fundamentalmente a los periodos de estudio, a
las fuentes de informacidén diversas y 1las metodologias
distintas. Las similitudes sustanciales nos acercan a 1los
analisis de Salas y Sidaoui (1983) y Salas (1991).
Justamente, el uso de la metodologia de ecuaciones
simultéaneas se hace aun mas pertinente a la 1luz de los

resultados obtenidos.
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No obstante 1lo anterior, ia,élasticidad ingreso de la
demanda obtenida por nosotros es sdélo comparable con 1la
investigacién de Juan Amieva.

Lo mismo ocurre para la elasticidad precio; aungque éste
no calcula la elasticidad tipo de cambio.

Las elasticidades ingreso altas de 2.3 y 3.6 correspon-
den a Salas y Sidaoui y al modelo de la DGPA - SHCP que la
estiman para el periodo que abarca la etapa de gran estabili-
dad en la situacion economica del pais. Es en esta etapa
donde todavia una devaluacién apoyaba fuertemente el proceso
exportador aunado a una relativa estabilidad de precios.

De alli la elasticidad tipo de cambio calculada por Sa-
las y Sidaoui, aun cuando el precio logra absorver este in-
centivo. El hecho de que el estudio de la DGPA~-SHCP obtenga
elasticidades tipo de cambio y precios diferentes a las del
estudio de Salas y Sidaoui se debe a la periodicidad trimes-—
tral adoptada, asi como a la metodologia empleada, como
anotabamos arriba. Por ello mismo, la deficiencia de la
propuesta de la DGPA-SHCP estriba en gue obtiene una
elasticidad precio positiva para una ecuacidén de demanda,
contrario a lo esperado. Esto implica que las conclusiones
pueden ser dudosas.

El estudio de Pefialoza Webb ya ha sido comentado arriba.
Restaria decir que a la luz de sus resultados, la interaccioén
entre un desliz del tipo de cambio y su impacto en 1los
precios internos es del tipo "anigquilador". Es decir, para el

periodo 1982 - 1987, el incentivo de una devaluacion en el
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corto plazo es anulado exactamente por un aumento de precios
internos qgue deteriora los términos de intercambio.

Es conveniente sefialar que el alto valor de la constante
en la ecuacidén de demanda evaluada en el presente trabajo in-
dica que existen variables no incluidas en dicha ecuacidn que
inciden en la demanda de nuestras exportaciones. Es posible
que las barreras no arancelarias impuestas por Estados Unidos
a productos importantes de la muestra tenga mucho que ver en
éste problema, ademas influye la importacidén de bienes inter-
medios del sector privado, que incluye insumos que luego se
exportan. Esto se logra con el programa PITEX (Programa de
Importaciones Temporales para la Exportacidén) y la ley Adua-
nera que permite la importacion temporal de insumos orienta-
dos a la exportacidn. Este punto ya fue senalado arriba.

Las elasticidades precio y tipo de cambioc encontradas en
las ecuaciones de demanda y oferta permiten reafirmar nueva-
mente c¢ue el proceso inflacionario interno cancelé toda posi-
bilidad de estimulo a las exportaciones a través de la poli-
tica cambiaria.

Una devaluacion de cuarenta centavos por ejemplo fué ab-
sorvida por una inflacidén de ochenta centavos. E1 doble. Esto
no soélo producto de la inflacidn interna sino de la importa-
cidn de inflacidén internacional al elevar con las devaluacio-
nes aceleradas, el precio de las importaciones asi como
resultado del proceso de mercado.

El signo negativo de la elasticidad tipo de cambio en 1la

ecuacion de oferta es ilustrativo de la conclusidén al res-
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pecto de 1la nulidadrde la politicaJhambié:ia del periodo de

estudio.
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CAPITULO IV CONCLUSIONES

Ahora, en este breve capitulo, puntualizamos las
conclusiones mas importantes de este trabajo.

(A) En el periodo 1980-1988, la internacionalizacidén del
capital a nivel mundial,ha consolidado una estructura del
sector exportador mexicano caracterizada por transacciones
intraindustriales en las gque predominan las empresas transna-
cionales exportadoras netas agrupadas en una concentracidén

oligopdélica.

(B) Si bien la estrategia de promocion de las expofta—
ciones de manufacturas de las autoridades en turno en la cri-
sis de 1982, incluia el expediente devaluatorio, éste no in-
cidié mayormente en el dinamismo exportador relativamente
exitoso qgue signd el periodo de estudio. La pérdida de valor
de nuestra moneda tuvo otros origenes , funadamentalmente la

escacez de divisas y el servicio de la deuda externa.

(C) Al estimar coeficientes de elasticidad ingreso de la
demanda, términos de intercambio, tipo de cambio y volumen de

produccién manufacturera, se pudo constatar que:

(C.1) Las exportaciones de manufacturas se han hecho mas
sensibles a los cambios en la actividad econdmica de nuestro

principal socio comercial.
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(C.2) La demanda estadounidense de productos manufactu-
rados mexicanos es inelastica ante variaciones en el tipo de
cambio en el sentido de una subvaluacidén. Las devaluaciones
ocurridas en el periodo han impactado los términos de inter-
cambio de manera gque estos tendieron a afectar negativamente

nuestras ventas externas.

(C.3) La elasticidad-volumen fisico estimada en la ecua-
cién de oferta debe resultar significativa en funcicon de que
la muestra elegida es representativa de la estructura in-
traindustrial de empresas transnacionales altamente (o mejor
dicho netamente) exportadoras como son la eléctrica y la au-

tomotriz.

El nexo entre la conclusidén (A) y todas las demas, es
evidente, Ante una ausencia de estimulos cambiarios, una
situacion de depresidn interna y de deterioro en los términos
de intercambio, el eéxito exportador del sector manufacturero
en el periodo 1980-1988, se apoyd fundamentalmente en las
ventajas que la consolidacion del patron emergente

intraindustrial de dicho sector dieron para el comercio

exterior. Ello como resultado de la preponderancia de
transacciones intrafirma; es decir de un alto grado de
transnacionalizacieén. Por ello nismo las variables

macroecondmicas de mercado significativas para explorar el

dinamismo de las exportaciones manufactureras mexicanas en el



90

periodo 1980-1988, resultaron ser la demanda de Estados
Unidos por nuestros productos y la produccion interna para
exportacion de industrias transnacionales altamente

exportadoras y no los expedientes de la politica cambiaria.

Salas (1991), indica que el estimar un modelo de oferta
y demanda donde en la ecuacién de la primera se incluya una
variable proxy de la politica de estimulos a las
exportaciones, como son los programas PITEX y la Ley Aduanera
para la importacion temporal, ésta variable resulta
estadisticamente significativa. sin embargo, la elasticidad
para esta variable fue de 0.153, lo cual implica que 1la
oferta de exportacion varié menos que proporcionalmente como
respuesta a los estimulos para la exportacién. Similar
resultado se encuentra en el trabajo de Pefialoza Webb y Volijc

(1989).
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1.1
EXPORTACIONES TOTALES
Millanes de Dolares

CONCEPTO

UZC I 7 S 7 S 7 B B 1] 92 198 198 1985 1986 1987 198

Exportaciones totales

Petroleras 1/
Wo petroleras
s
Extractivas
Merufactureras

3,65.5 4,649.8 6,063.1 8,817.7 15,511.8 20,102.0 21,29.7 22,312.1 24,196.0 21,663.8 16,031.0 20,647.2 20,657.6

S62.9 1,67.3 1,83.2 3,975.0 10,441.3 14,573.1 16,477.2 16,017.2 16,6013 14,7.6 6,307.2 B,69.8 6,79.1
3,02.6 36125 4,19.9 4,827 5,0M.5 5528.9 4,752.5 6,26.9 7,5%.7 6,&7.2 9,73.8 12,017.4 13,%48.5
1,175.2 1,312.9 1,501.7 1,78.7 1,52.9 1,48.6 1,Z88.3 1,185 1,40.8 1,408.9 2,08.4 1,53.0 1,67M.8
9.2 269 228 /B 5125 686.0 5016 SB.7 5X.1 5103 5097 567.0 0.3
1,708.2 2,007 2,485.4 2,76.2 3,B0.1 3,360.5 3,017.6 4,58.7 55%.8 4,9m.0 7,115.7 9,907.4 11,616.4

1/ Ircluye petroleo cruds y otras.
FUENTE: Barco de Mexico. Carpeta Historica de Indicadores Econamicos, Nov 1989.

1.2
PARTICIPACION PORCENTUAL DE LAS EXPCRTACIONES PETROLERAS Y MANUFACTURERAS EN EL TOTAL

CONCEPTO

976 1977 wWre 9™ 190 1981 e 1983 1986 1965 1986 1967 1988

Total de Exportaciones

Petroleras
Marufactureres
Agropeausrias y extractivas

100.0x  100.% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0x 100.0% 100.0X 100.0¢ 100.0% 100.0% 100.0% 300.0%
5.4 23X 307 SX 4. RS T8 B B0 BZ P LB 35K
4.7h LB 4.0 309 1958 167X X 2058 Bax B 44X B 562
I ORH OB %M BZ 0 BZ X B AW B: 0.2 11

FUENTE: Ouedro 1.1

TASAS PORCENTUALES DE CRECIMIENTO

CONCEPTO WTOowr 9 W 1981 e 9B 9% IS Ues 1T e
Total de Exportaciones @2 W4 WS4 BY 26 . 56 51 84 0
petroleras ®3 W6 M3 T Ws BA 28 36 30368 23
Menufactureras

29 W3 97 M1 Wy w02 Sl 21 UiRe e w2

RENTE: Qadro 1.1



OMDRO 1.4
DESTINO DE LAS DXPORTACECHES

Plata Lamineda o estirach barras

=

§835 B B

Estados Unidos
Alemenia Federal
Espala

Japtn

BREE B BINB B RA9E

PAIS 1984 1965
Plata en Barres 400.00%  100.00%
Estados Unidos B3 27.45%
Alemenia Feceral 0.00% 29.60%
Reino Unido B.56%  10.61%
frarcia 0.00% 20.52%
Jeptn 2.55%  0.00%
Suiza Box 0.
Carada 0.00% 9.
Espaja 0.00% 1.
Eticpia 0.47%  O.
Plata afiraca sin elaborar 100.00% 100,
Estados Unidos 81, 78% .
Jeptn 10.90%
Suiza S, .
Reiro Unido 2.
00.
7
59.
24
8

coocB .é cov8

Fuente:  Unger (1986)
SEQDF1. SISTEMA DE ESTADISTICAS DE CIMERCIO EXTERICR



CUADRO 1,5
EXPCRTACIONES DE AUTCHMOVILES Y
DESTINO DE LOS PRODUCTOS PRINC

OTRO EQUIPO DE TRARSPORTE.
IPALES (1964-1965)

PAIS 1984 196

Autandviles y partes:

Melies Hierro y Acero 100.00X  100.00%
Estados tUnidos 595 9038
Carech S 83X
CQba 0.00% 0.92%
otros 200K 0.47%

Hojas Meltes Hierro y Acero 100,00 100.00%
EL Salvador 36,788  4T.04%
Oba 17.99%  18.8%
Estados Unidos 4.07% 123
Alamania Federal 16.50¢  12.06%
Costa Rica T4 T2
Nicaragua 1%.45% 0.00%
otres 2.72% 2.58%

Motores para autanviles 100.00%  100.00%
Estacks Unidos 93.09% 91.93%
Alemnia Federal 6.01% T.24%
Lornch 0.54% 0,394
Otros 0.34% 0.43%

Partes y piezas sueltas (motor) 100.00%  100.00%
Canecla 3,406 S2.71%
Estados Unidos D508 2.39%
Alemanie Federsl 8.15%  7.94%
Jepin 1.09% 3.3
otros 38X 6.8




1.5 continecion

PAIS 1984 1985
Adtandviles Trans. H. 10 persores 100.00% 100,00%
Estados Unidos 17.08% R,
Alemenia Federal 842K 9.3
Parena 1.068  5.87
Nigeria 5.5  2.50%
Reyeblica Deminicaa 0.8 1.3
Pert) 0.00%  1.36X
islas Bahames 0.13% 1.3
Puerto Rico 638 1AW
atros 3% 409K
Autaméviles Trams S. 10 persanas 100,00% 100,00%
Repblica cominicama 96.55%  0.00%
Antillas Holardesas 0.00%  50.13%
Crba 2.21%  43.58%
Guatemala 0.0  6.29%
Otros 1.24%  0.00%
Arondvites Trans. Mercancla 100.00%  100,00%
Panamt 24T I
Repiblica daminicane 19.85%  8.14%
Antillas Holardesas 15.86% 2,67
Chile 13.92x  10.01%
Estados Unidos B.71%  59.06%
Hordras 5.26% 3.654
Guetarala 3.97% L3
Cuba 3.7 Lo
Cesta Rica 0.98% 2,10
El salvabr 1.91% 0.7
Belice 1.64%  0.21%
Bahames Istes 1.16% 4.39%
Otros 0.71X  0.19%
Demis vehiculos Autamiwviles 100.00%  100.00%
Alemenia Federal 88,406  0.00%
Estados Unidos 8.07% 100,00%
Guatemota 2.35% 0.00%
Otros 1188 0.00%




1.5 continacien

PAIS 1984 1965

Partes sueltas para autamiviles

Ergranajes 100.00% 100.00%
Estados Unidos 83.40%  45.09%
Alemenie Federal 15.85%  0.00%
Japin 0.00%  53.96%
Carech 0.58%  0.07%
Otros 0.17%  0.08%

Arboles ejes y flechas 100,00%  100,00%
Brasil S7.7T7%  45.86%
Estados Unidos 247 10.26%
Alemenia federal 4.06%  42.51%
B6) lgica-Luxartrrgo 6.96% 0.00%
Australia 1.51% 0.01X
Otres 0.54%  1.36%

Cajas velocidad 100.00% 100.00%
Estados Unhidas 86.01%  99.92%
Caraxh . 13.13%  0.00%
Corea del Sur 0.704 0.0
Otros 0.15%  0.00%

Aortiguadores hidralicos 100.00%  100.00%
Estados Unides 96.00%  B7.60%
Paises Bajos 0.%%  0.31%
Fracia 0.19%%  11.37%
Quba 0.10%  0.66%
Otros 0.,15% 0.13%

Los damds 100.00%  100.00%
Estados Unidos .49 864N
Alamenia Federal 44T% 7884
Brasil L05% 1.6
Nigeria 2.2%  0.68%
Noruega 2.2%  0.00%
Oba 1.58%  0.53%
Carvxi 0.%X  0.67X
otros 0.95%  2.27%

Otro equipo de trarsporte:

Partes sueltas para avioes 100.00%  100,00%
Estados Unidos %.58%  59.7Z%
Caimin Isles 0.00% 40.09%
Reino Unids &4.55%  0.00%
Carexy 0.63%  0.00%
Otros 0.2¢%  0.2%

Fuente: Unger (1986)
SECOFI. SISTEMA DE ESTADISTICAS DE COMERCIO EXTERICR



OMDRO 1.6
EXPCRTACICNES DE MAQUINARIA NO ELECTRICA (1984-1565)
DESTINO DE LOS PRODUCTOS PRINCIPALES,

PAIS 1584 1965

Mauiineria mo eléctrica:

Motores y maquires motrices 100.00%  100.00%
Estecos Unidos 96.68%  42.746%
Espaa 0.00%  44.38%
Careda 0.0  9.49%
Brasil 0.0 3.5%
Reino Unido 3.97% 0.00%
Otros 0.15%  0.10%

Par/pzas sueltas p/ascensores gruas 100.00%  100.00%
Estados Unidos Nox W
Puerto Rico 6.40% 1.5
Cuba 0.00% 5.41%
Otres 1.68% | 2.40%

Mécpines de escribir 100.00%  100.00%
Alamenia federal 51.82%  42.61%
1talia 16778 3.5%
Reino Unido 8.38% 2.0
Estados Unidos 8.33% 12.5%
Tai lardia Q.00%  11.00%
Chira 0,00%  3.60%
Horg Kerg 3.47TR 2.4B%
Peru 1.74% 3.8%
Fracia 3.04% 1.43%
Pagses Bajos 0.00x 2.0
Espata 0.3%  2.05%
Brasil 0.00%  1.59%
Singapur 0.00%  1.54%
Australia 1.13% 18X
thile 0.37% 1.3
Ctros 492 7.0

Miquina p/procesamiento de informacién 100.00%  100.00%
Estados Unidos 56.57% 28.81%
Caraca 17.674  3.51%
Japon 2.31%  15.54%
Astralia 2,604 1.80%
Argentina 1.78% 64T
Verezuela 0.35% 5.3
Alemenia Federal 23X 48K
Singapur 0,20X% 441K
Indonesia 0.17% 3.97%
Bél gi ca-Luxemaurgo 274 0.00%
Horg Korg 0.72% 2.61%
Meva Zelardia 0.60% 2.05%

Otros 11,528  10.71%

Fuente: Unger (1966)
SECOF| . SISTEMA DE ESTADISTICAS DE ODMERCIO EXTERICR



OMORO 1.7

EXPCRTACICNES DE MAGUINARIA ELECTRICA (1984-1985)
DESTING DE LOS PRODUCTOS PRINCIPALES

PAIS 1964 1965

Maquiraria eléctrica:

Trarsformadores eléctricos h. 10 kva, 100, 100.00%
Ouba 3. 87.15%
Estacos Unicks 2. 9.7
Carada 1. 0.10%
Nicaraga 1. 0.00%
Otros 0. 3.04%

Trarsformecores eléctricos s. 10 kva.

Estados Unidos
Nicaraos
Colambia
Brasil

Caredh

thile
El Salvador
Secia
Otros

Partes y refacciones radio y tv.
Cinescopios

Verenela
Estados Unidos
thira

Irdia

Trinidad y tobago
Costa Rica

Otros

Partes y piezas sueltas

Estados Unidos
Reino Unido
Gba

Nigeria
Getamla
Israel
Pafses Bajos
Horduras
Costa Rica
Colarbia
Otros

8

REGSARNEN B SEARA B
g

rovwwooeNd

o B
4 8
g
g

37.01%

0.79% B.57%
13.85%  20.56%
0.78%  16.56%
a..8  0.00%
0.00%  1.73%
0.27%  0.5%%
100.00%  100.00%
36.66%  65.48
26,974 0.00%
20218 73X
0.00%  9.60%
921X  8.81%
0.00%  4.63%
4,00%  0.31X%
3.4 L.71%
1.93%  0.00%
0.00%  1.13%
2.13% 0.56%

:
4



1.7 contiruacidn

PAIS 1984 1985

Piezas p/irstalaciones eléctricas

Reles 100.00%  100.00%
Estados Unidos B7.43%  26.T8X
Suecia 1M.46% 52,068
6a1gica-Luxeniurgo 0,00%  21.%6%
Horduras 1,206 0,07
Otros 0.21%  1.15%

Las demis piezas sueltas 100.00%  100.00%
Estacdos Unidos Hh.6E% 4.8
[o7 =) 17718 26.82%
Alemenia Federal 3.0 1.4
El Salvador 2454  0.84%
Astralia 1.9 1.93%
Guatemla 1.37% 0.73%
Nicaraga I 047X
Canada 0.64%  1.00%
fracia 0.04%  0.9%
Brasil 0.96%  0.54%
Otros 6,024  2.43%

Fuente:  Unger (1966)
SECOFI. SISTEMA DE ESTADISTICAS DE CXMERCIO EXTERIOR



QURDRO 1.8
EXPCRTACICNES DE INST. DE PRECISION Y EQUIPO PROFESIONAL
DESTINO DE LOS PRCDUCTCS PRINCIPALES

PALS 1984 1965

Instrumentos de precisidén y ecuipo profesional:

Par/mas sweltas p/eops heljogrificas 100.00%  100.00%
Estados Unides 0 64214
Pafses Bajos 3B.3UX 28.11%
Reino Unido 0.08%  7.67%
Canack 238 0.0
Brasit 1.0% Q.03
Otros 0.74% 0.01%

Aparatos fotocepia sist. dutico 100.00X  100.00%
Brasil 67.16% 0.9
Estados Unices BIK  B5.5%
Caredd 0.00X  3.67%
Horduras 1.87%  0.00%
Otres 7.5%  0.15%

Microscopios épticos 100.00%  100.00%
Costa Rica 0.00x  93.77%
Cuba 96.19% 0.0
Reino Unido 3.6% 0.0
Otros 0.19%  2.67%

Jeringas hipoddmices 100,00%  100.00%
Estados Unicks 97.47%  61.85%
Pertt 0.00% 15.08%
Colarbia 0.00% 9.10%
Francia 0.00% 9.90%
El Salvador 2468 34K
Horg Karg 0.02% 1.05%
Otros 0.0 3.8

Instrumentos eléct. de medida 100.00%  100.00%
Estados Unidos 41.96%  41.27%
Cua 2.17%  40.96X
Reino Unido 28,106 0.00
Alemenia federal 20.60% 1.4
Frarcia 0.9%6% 12.68%
Chira 1.6% 0.0m
Gatamle 1.45% 0.21%
Colambia 1.37%  0.81%
Otros 174 2.68%

Fuente: Unger (1985)
SECOF1. SISTEMA DE ESTADISTICAS DE COMERCIO EXTERICR



CURDRO 1.9
EXPORTACICHES DE PRODS DE OTRAS INDUSTRIAS (1964-1965)
DESTINO DE LOS PRODUCTOS PRINCIPALES

PAIS 1984 1965

Juguetes juegos y art p/deporte

Muecos 100.00%  100.00%
Estacdos Unidos D.67%  BT.ATR
Frarcia 28.77% 0.5
italia 457X 0.5
Alemenia Federal 6.00%  0.05%
Japén 0.27%  4L.B%
Espata 0.0  2.7Z%
otros 0.71%  3.45%

Juguetes s/acand mecénico 100.00%  100.00%
Estacos Unides 45.09%  TB.66%
Reiro Unico 981K 45X
Austria 0.00%  10.44%
Nicaragua 6.624  0.00%
Hordras 3864 0.00%
Espefia 3.6 0.01%
Fracia 0.0%  1.99%
Nueva Zelardia 0.00%  1.83X
Guatemala 0.00%  1.06%
Otros 0.10%  1.05%

Artfculos drboles de navidad 100.00%  100.00%
Estados Unidos 80.88%  99.25%
Conaci 19.11% 0.00%
otros 0.04%  0.75%

Balones y pelotas 100.00% 100.00%
Estados Unidos 47.25%  43.85%
Arebia Sadita 20.73%  12.05%
Egipto 14,144 6.27%
Canada 0.00%  11.67%
Hordlras S.15% 1.83%
Bélgica-Luxerburgo 0.00%  5.85%
Guatemela &4.39%  0.55%

Austratia 0.00x  3.16%
Panemi 2368 2.67%
El salvador 14T 2.9
Otros L.46%  9.18%

Fuente: Unger (1565)
SECOF]. SISTEMA DE ESTADISTICAS DE ODMERCIO EXTERICR



CUADRO 1.10
EXPORTACICNES DE MANUFACTLRAS PCR TIPO DE PRODUCTO 1980-1968

(MILES DE DOLARES)

QAE 1580 1981 1982 1983 1584 195 1986 1967 1588
6 6,68 BSR BT 19,001 B508 0,59 B0 %M 47R
e 6,16 7911 B A ITeB 16,801 19,85 5 QLB
& V02 B% T 8 B BET WS 123D ZBSH

& @150 BB87 102,578 121,08 150,551 168,901 2B,5%3 29,22 3
& 665 00 475 i 8,091 7538 18,815 164,31 153,46
& 0,657 88,075 106,160 160,306 21,51 264,%9 , 38,567 406,301
& T2 3,23 8 191 B340 R,B1 176,43 218,168 285,167
6 39,968 xR, B, ANTB LM 37,E6 5,716 LT 66,66
] B3 %6 W75 19,373 BILES 16,765 212,301 25,08 373,01
n 12,50 W07 BISH SBT3 109,65 1,08,7%2 12BA7 1,538,780
» Q6% R,0% BT TR 8,18 4, =, 8,30 17,067
B 6,106 S5A% 2,60 249 1,50 6,40 4,35 6,667 5,630
% 6,353 TS WA X 2,8 17,62 , 24,55 55,397
5 9,816 MBS 1B3% WM W62 WE9 %17 L0703
7 753,63 TH,608  E9,555 1,055,601 1,192,646 1,5B,755 1,662,732 1,764,088 2,644,085
7 801,173 1,002,521 1,007,107 1,22,102 1,601,341 1,813,383 2,255,152 2,816,180 3,478,764
» 195,09 213 2TN%  NA%  ST,BS 81583 1,112, 1,988,236 2,254%
» 789 12® 1B /B 25 19, BT B  GIR
81 0,9 B, A0 33N K2 5,16 63% 36 16,1%
2 5,507 70 B,00  B,57  1UAIH 67,36 260,58 B0 48,36

s I, 38067 0,69 W50 22,07 B3 5308 A5 %,
& A6 USSR TS BB 26,95 290,43 3NAM 434,81 513,19
&5 S4BT 5,65 61319 T8 T 6% AR NS 120.0%
&7 7,463 R0 8% B35 U814 M9 2129F 280,38 690
8 236 (B BSZ  RUI AN BES  NAB B WS
® [6,M8  SE,1S5 546,165 BNBL BT WG WD SI,BL 62,180
M 37,5 4,427,615 4,436,758 5,515,083 7,110,228 8,189,%9 945,15 12,509,017 15,786,752

FUENTE: Elaboracion propia a partir del Foreing Trade 135.



oUADRO 1.4
TASAS DE CRECIMIENTO PROMEDIO ANUAL

CLAVE

FHELNENNRAST AR ERRRER 20

TUBIBEERSRNRERRRRRENEIAGRE

~

MESTRA

RENTE: Cuedro 1.10



QWOR0 112
EXPORTACICNES DE MANUFACTURAS POR TIPO DE PRCDUCTO 1980-1568

PARTICIPACIONES PORCENTUALES

1981 1962 s 1% 1965 196 197 1968

1980

[+, 3

VITMETMQ Q=M

«
CJERRINGA = I pe P e

326}.]423157.1.30.97.1.}54594663
SornrnrninCdrMdguroc~omrean

P Lk T ST Bty bbb Db Lo B B o K K b B
Son-dednivnddNgg oS -Sn-nicy
SNRNYIMOMMONGN TN N QNG YN MYQ
Sorr A rdNM - S NGNS o - g ndo

GYBICBEBINNRERERRRSYBIDEES

100.0

100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0  100.0

100.0

RENTE: Cuadro 1.10



QRO 1.3
EXPORTACICHES DE MAMUFACTLRAS PCR TIPO DE PRIDUCTO 1960-1568
TASAS DE CRECIMIENTO

&

BRIRRARLIIIFANANISEIRGRERS

“41.2 2 363 18.7
6.1 1.7 &S5 -55.3
2.4 21.8 7.8 -10.6

gpEuon

8.7
~19.4 5.0 4.2 -48.7
-51.2 -5.3 18 4.7
<73 7.0 50.3 ».8
19.3 .5 55.2 12.0
5.0 2.1 10.9 2.1
0.5 213 384 7.2
6.9 371 8.3 54.7
5.2 13.0 -2%.1 -15.4
-17.6 48.8 43.2 0.6
-2.6 51.6 51.0 15.9
-45.8 -15.0 2.1 2.0
-28.9 8.0 3.2 3.0
-6.6 5.7 59 5.7
-28.8 3.9 0.7 5.0
3.4 -8.9 .2 7.8
7.0 -56.6 16.2 &2
0.2 %3 8.9 15.2 15.9

u

RNV RNR

S



QWDRO 11.1
Estructura de 1a indstria de acuerdo al tipo
de canercio exterior reslizady, 1978 -~ 1963

n A% ooEX X XX MX
Rames de Camercio
Intrairdstrial 9 18.9 27.6 43.0
Ramas de Coercio
Interindsteiat o
jmportadoras netas 16 2.1 86,4 21,87

Rames de Coamercio
Interirdistrial

exportadorss netas 5 6.0 8.5 0.8
Ramas de bajo

volumen de camercio |
exterior 19 46,0 7.5 - 8.5 7.1
TOTAL 49 100.0 100,0 100,0 100,0

n = Kmero de rames indstriales.

PB % = Participacién en la prodxcién, pramedio del periodo, 1978-1963.

COMEX % = Participacién en el camercio exterior (sums de exportaciones-
e importacianes), pramdio del periedo.

X % = Participacidn en las exportaciones, pramedio del periodo,

M % = Participacién en las inportaciones, promedio del periodo.

FLENTE : Cassr (1989), p 17.

QRO 11.2
Caracterfsticas téenicas de las rames egrupachs de acuerdo al
tipo de camercio exterior qe realizan.
(relacién entre et el valor medio y el vator medio del total de rams)

™ REG KL INEFR
Ramas de Carercio
Intraindustrial 1.78 1.52 1.8 1.4
Ramas de Carercio
Interirdustriat
inportadoras netas 0.81 1.16 1.02 1.14
Rames de Camercio
Interirdstriat
exportadoras retas 0.54 0.85 0.9 0.3
Remes de bsjo
volumen de cavercio
exterior 0.67 0.71 0.93 0.7
TOTAL 1.00 1.00 1.00 1.00

TME = Tamo minims eficiente de las planta. Definido como el -
volumen de produccén praredio del estrato de establecimientos,
a partir del cuel se genera el 50X de la produccdn de uma in-
dstria.

REG = Dersidad tecrolégica.

KL = Relacidn capital/trabajo.

INEFR = Ireficiencia relativa, pramedio del periodo 1978-1963.

FLENTE: Casar (1989), p 21.



CUAORO 11.3
Caracteristicas de la estructura de mereado de las rames agrupades
de can el tipo de comercio exterior que realizan
(relecitn entre el el valor mdio y el valor medio del totat de rames)

PET % AB % RUE % CRAEU % RENTX

Rames de Camercio

Intrairdistrial 56.20 1.05 55.70 53.80 -105.00
Ramas de Carercio

Interindstrial

inportadoras retas 31.50 0.07 51.40 3.0 -8.00
Rames de Camercio

Interindstrial

exortadras netas 19.60 0.8 55.20 £8.70  42.00
Rames de bejo

wvolumen de carercio

exterior 17.40 1.62 .7 %90 21.0
TaTAL 27.40 1.0 N0 38.90 -52.00

PET % = Participacién de {as arpresas transnecionales en la produccién, 1980

PUB % = Gastos de publicided com porcentaje de la prodxcidn (vator medio -
relativo).

CRAE % = Gracl de concentracién econdmice en México, 1980,

RETX = Rentabi lidad hacia la exportacién, pramedio det periods 1978-1963

AENTE: Casar (1969), p 3.



OWORO 11.4

Irdicadores de Camercio Exterior , 1581, 1963-1967

(Millones de ciblares)

1981 1963 1984 1965 1986 19a7

X M oB X M BC X K BC X M oBC X M B X M B
Rames de Camercio
Intraindustrial 1513 4200 2R 24P V27 2R 5 187 97 XSRS &9 27T 1671 1096 4901 1858 334
Rams de Comercio
Interirckstrial
importechoras retas 893 W85 -13%71 1010 4320 -3310 1104 5658 -45% 790 6837 -6046 1137 S8BT -4734 2247 5531 -3284
Rames de Camercio
Interirdstrial
exortadoras retas 99 171 164 43 1121 127 5 126 187 &8 1106 168 701588 05 7S 131
Rames de bajo
volumen de carercio
exterior 32 139 -987 %6 W9 -B3 479 &7 -158 451 M5 34 6% TS <72 1080 700 320
TOTAL 3747 2574 16827 4949 5938 980 5653 12 -2558 5780 HR17 4437 6207 8319 2112 9634 8173 1461
X = BExportaciones

M = Inporteciones
BC = Balarza Carercial

FAUENTE: Casar (1989), p 44.



QMWORO 11.5
Estrnetura de {a indEtria de acuerdo al tipo
de comercio exterior realizado, 1965 - 1967

n (3 COMEX % XX M%

Rames de Comercio R T
Intraindstrial 14 21.0 35.8 50.1 . 2.2

Ramas de Carercio
Interirdustrial
importadoras netas 16 9.3 45.6

Rames de Camercio
Interirdustrial
exportadoras retas 5 6.3 -

Rams de bajo
voluren de eaqmercio
exterior 19 3.4 9.4 10.5 JB.4

TOTAL 49 100.0 100.0 100.0  100.0

n = Nmero de rames indstrisles,

P8 % = Participacién en ia produxcion, pranedio del periodo.

OMEX X = Participacién en el camercio exterior (sume de exportaciones-
e inportaciones), promedio del pericdo.

X % = Participacién en {as exportaciones, promedio del periodo,

M % = Participacién en las importaciones, promedio del periodd.

RENTE: Casar (1969), p 56.



OUADRO 11.6
CARACTERISTICAS DE LA ESTRUCTURA DE MERCADO
DE MALIFACTLRAS , 1963- 1968 1/

PET X CR4E CRAEU

Rams de carercio
intraindustrial

Imprentas ¥ editoriales

Resines y hules sintéticos

Inds. bdsicas de matates o ferrosos
Vehfoulos automdviles

Partes y accs. pera autandviles 1/
Equipos y aces. electrénicos

Accs, y partes eléctricas 2/

Macuiinas de escribir, calc. de contab.
Feb, de vidrio plam vy labrado,

2IISEBIBo
~NooWoOomoOn -
SHBKENRES
W2 =O
BUSHBRINYD
oo NWOON—O

Ramas de camercio
interindstrial
importadoras netas

Pepel y cartén il 45.0 9.7
Prodctos de hule &6.6 &.0 53.7
Articulos de plastico 19.0 n.d. n.d.
Irds bésicas del hierro y el acero 1n.2 61.3 57.2
Prodietos metélicos estrcturales 13.4 19.3 1.8
Otros prod, metdl. excep. mq. y expip. 24,9 S3. 8.4
Maquinaria y equipo no eléctrico 3/ 48.0 4.9 3.9
Maqusin, y accesorios ind. eléctr. 4£5.1 1.0 0.5
Otro ecuipo ¥ material de transporte 2.3 8.7 52.0
Otras inds marufactureras 43.0 52.1 17.2
Rames de camercio
interircstrial

exportadoras netas

Hitado y tejich de fibras duras 3.9 &.1 50.6
Vidrio y sus productos &4/ 6.3 73.2 6.9

Rames de bajo volumen de camercio

extetior

Hilade ¥ tejico de fibras blerdas 9.6 19.5 %.7
Otras irdstrias textiles 18.0 42.9 B3
Prerdas de vestir 7.3 16.8 5.0
Qero y sus prodctos 5.7 16.2 3.3
Aserraderos incluse triplay 6.6 12.7 20.0
Otras ircs. de mecera 7.9 19.2 16.2
Cemento 8.5 42.6 24.0
Otros productos de mins. no metélicos. 12.0 3.7 3.2
Huebles y accesorios metélicos 0.0 19.2 37.0
Aparatos electrodanésticos 15.7 .2 58.0

PET X = Participacidn porcentual de las Trarsraciorales.

CR4E = Grado de concentracidn econdmica en México.

CR4EU = Grado de concentracién econdmica en Estados Unidos.

1/ No ircluye alimentos, bebidas y tabeco, asi cam tampoco-
ird. quimica y petroquimica.

2/ Irclwye acunulabores p/autanvs., beterias y piles,

3/ Ircluye motores p/autanvs. Qe registra en perticular,
ura PET de $0.6%, asi cono U CR4E de 81.8 %.

4/ Excepto miquinas de escribir, calcduras y de contabilidad.

5/ Excepto Fab. de vidrio plao y labrado.

FUENTE : Elaborado a portir de Casar (1969), Anexes 11.A y 11.B, asi
eamo del cuadro 7.8.



Cudro 11.7
OOMPOSTCICH DEL INCREMENTO DE LAS BXPORTACIONES
MANUFACTLRERAS, 1961- 1987
(Porcentajes)

1963/1981  1965/1963  1967/1965  1967/1961

Ircremento total
(millones de dblares)

Incremento total (%)

Ramas de comercio
intraindustrial

20 Bebices alcohdlicas

32 Inprenta y editoriales
33 Refirecién de petréleo

35 Quimica basica

37 Resias y hules
sinteticos

38 Prodrtos farmeceuticos
47 Incs. bAsicas de metales
ro ferroscs

56 Vehiculos autamviles

57 Portes y accs. para
autambviles

Ramas de camercio
interindustriat
jmportadoras netes

16 Azicer y suoprodactos
31 Papel y carten

34 Petroauimica basica

35 aAboros y fertilizantes

40 Otros prodictos quimicos

41 Prodctos de huie

42 Articulos de plastico
46 Incs, bsices del hierro
y el acero

49 Productos metalicos
estructurales

50 Otros prod. metal, exc.
miq. y eqpo.

51 Macuinaria y equipo ro
electrico

52 Maq. y accesorios ind.
electrica

S4 Equipss y accesorics
electrénicos

55 Accesorics y partes
electricas

58 Otro ecpo. y material
de tramsporte

59 Otras indstrias
merufactureras

Ramas de camercic
interindstrial
exportadoras retas

12 Ervasacho ce frutas y
legutbres

15 Cafe)

19 Otros prodictos
alimenticios

25 Hilad y tejido ¢
fibras duras

43 Vigrio y sus productos

1,201.80 81.00 3,853.60 5,866.50

32.10 16.80 &0 B0
%57 11346 w21 57.56
(.10 0.48 0.3 (0.01
GO 0. 0.5 (0:56)
0.2 %3 (8T 0.40
X 5.88 2.6 5.97
4.56 €1.07) S.05 4.09
{1.74) (1.83) 0.20 {0.48)
313 (1845 6.61 9.55
0.3y 008 2827 17,14
.47 54.06 18.36 54T
9.7 (264D 3T 2.%
Q.87 0.3 2.40 1.80
1.58 1.81 345 2.8
€0.26) €4.61) 0.683 ¢0.293
1.40) 2.29) 0.40 (0.35)
197 €0.40) 2.60 2.6
0.37 A3 e 0.56
0% 027> 107 0.73
B2 (2.6 7.58 6.0
1.15) 0.37 0.3 0.3
.09 0.47 1.86 1.06
B2 G 5.07 1.1
0.37) 0.67 1% 0.50
0.7 2.3 5.7 3.5
1.00 2.76) 2% 1.3
(.16 216 0.38 (0.29)
03 @2 1.58 0.66
13.74 2N 5.66 6.9
0.15 .00 2.50 1.52
6.7 3.9 G20y (0.16)
3.1 .3%) 5.97 351

(0.88) €1.75) (0,70} (0.49)
[¥-3 €0.45) 2.49 2.52




Cuadro 11,7
CCMPOSICION DEL INCREMENTO DE LAS EXPORTACICHES
MANJFACTLRERAS, 1981- 1567
(Porcentajes)

1963/1981  1965/1963  1967/1965  1967/1981

cantinecien c. 11.7

Ramas dé bajo volumen de
camercio exterior

11 Prodictos cAmicos y
tacteos

13 Molierda de trigo

14 Molienda de nixtaml

17 Grasas vegetales
comestibles

18 Alimentos pera animales
21 Cervezas

22 Refrescos arboteltados
23 Tebaco y sus procictos

24 Rilado y tejido de
fibras blad

2 Otras irdstrias textiles

27 Prerchs de vestir

28 Duero y sis productos

29 Asetradercs incluso
triplay

30 Otras irdstrias de medera

39 Jebores, detergentes y
perfumes

44 Canato
45 Otros productos e
o metalicos
48 Muebles y accesorios
metalicos
53 Aparates electrodamesticos

2.00 10.24 16.34 12.55
(0.21) (0.96) 0.68 0.27
(0.03) 0.56 0.04 0.10

0.01 0.2 €0.05) 0.00
0.03y 0.02 0,08 0.04

0.9 0,02 0.08 0.08

0.10 4,52 3.9 3.08
(0.03) 0.16 0.07 0.06
€1.19) 1.26 0.33) (0.28)

2.43 €0.41) 4.06 3.10

0.40 0.2 0.80 0.64
(2.46) 0.47 0.% 0.15
(1.69) 0.40 1.7 0.87

0.59 (0.38) 0.36 0.30

0.&2 ¢1.28) 1.28 0.79

0.16 0.47 0.40 0.36

3.9 5.2 1.8 2.05
€0.62) 0,08 1.03 0.%6
€0.01) 0.05 0.5 0.17

0.78 €0.47) 0.21 0.3

Fuente: Casar (1969)



COUADRO 111.1
Estimeciones de la Demands de exgortaciones
ro petroleras de México

Elesticidad

irgreso tipo de catbio precio

Peinioza Webb 1/ (1982-1967) b6k 0.121  -0.108
Salas y Sidaoui 2/ (1965-1961) 2.280 nd -2.220
Juen Amieva 3/ (1962-1964) 1.700 nd -0.80%
DGHP, SHCP 4/ (1962-1984) 3.0 0.618  1.640

1/ Peralaza Webh (1968)
2/ sales y Sidsoui (1963)
3/ Jen Anieva (1965)

&/ DGHP, SHCP (1965)



QWORD 111.2

México: prircipales prodetos exportados a Estados Unidos

(Miles de dilares)

Crecimiento
io
1962 1563 1964 1965 1986 el (%)
Exportaciores totales (1) 15,770,096.00  17,018,655.00  18,266,868.00  19,391,863.00  17,558,319.00 2.38
Petréleo (2) 7.667,630.00  7,6M,331.00  6,841,130.00  7,154,180.00  3,38,752.00 (29.87)
No petroleras (3} 8,072,465.00 9,339,324.00 11,45,738.00 12,237,674.00  14,173,567.00 13.1
Participacién de tas ro
petroleras en tas
totales, X (3/1) 51.19 54.88 &2.55 3.1 80.72
Motores 220,492.00 49,577.00 578,768.00 843,N7.00 820,773.00 5,13
Televisores 37,88 411,346.00 4£04,117.00 381,806,00 530,904.00 7.51
Equipo de teleconnicacianes 412,062.00 447,431.00 505,587.00 470,864.00 524 ,059.00 5.55
Partes para motores 219,387.00 20,872.00 334,007.00 455,369.00 511,807.00 18.79
Autamdviles 141.00 13,032.00 34,173.00 111,158.00 434,422.00 76.11
Radics 41,735.00 203,312.00 269,963.00 446,287.00 404, 234.00 3.3
Equipo eléctrico de distribucién 240,329.00 32,959.00 461,097.00 618,613.00 760,208.00 4.9
Equipo electrénico 166,847.00 176,523.00 239,854.00 229,495.00 282, 847.00 11.54
Equipo eléctrico 247,95.00 25,482.00 363,199.00 374,045.00 428,962.00 12.56
Maquireria eléctrica 179,050.00 217,276.00 311,90.00 201,950.00 390,063.00 16.80
Maqainas para oficira 128,634.00 171,808.00 263,248.00 292,575.00 25,349.00 13.83
Mubles 63,177.00 95,705.00 144,5464.00 167,538.00 240,742.00 27.98
Sm (4) 2,291,730.00 3,105,321.00 3,910,566.00 4,673,617.00 5,586,170.00 19.86
Participacién en las
menufacturas, (4/3) 28,39 3.5 34.3 38.35 39.60
Hortal i zas 414,291.00 452,780.00 442,650.00 487,657.00 628,801.00 9.47
Café 265,103.00 277,452.00 324,434,00 3,515.00 579,579.00 16.84
Suma (5) 679,3%.00 730,232.00 767,084.00 857,152.00 1,208,380.00 2.8
3,650,518,00  4,565,785.00  5,444,734.00  6,407,921.00  8,000,930.00 7.7

Total (6 =4 +5)
Participacién en las exportaciones
no petroteres, % (6/3) 45.22 48.%9 47.65 52.% 56,45

Fumte: Pefaloza (1988). Tamdo a su vez del Foreing Trade 135.



Participacidn de México en las importaciones de Estackos Unidos

{(Miles de dilares)

Exportaciones de México

Inportaciones totsles
de Estados Unidos

8

Exportaciones totales (1)
Petréleo (2)
Ho petroleras (3)

Participacion de las o
petroteras en las
totales, % (3/1)

Motores

Equipo de telecamnicaciones
Partes para notores
Autonviles

Radios

Equipo electréinico
Equipo eléctrico
Maquireria eléctrica
Maquires para oficira
Mebles

Suma (4)
Participacién en las
merufacturas, (4/3)

café (5)
Total (6=4 +5)

Participacidn en las exportaciones

10 petroleras, % (6/3)
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47,567,290.00
2.93
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4,702,602.00
104,312,177.00
28.74

Participacién de México

en las i

de Estados Unicos (%)

19682 1966
6.19 4,54
16.22 14.00
3.89 39
13.67 Fi i)
10.9% 6,47
5.13 4.48
0 0.9

2.11 11.66
3.60 4,26
17.56 15.35
9.4 8.6
6.7 3,7
4,16 5,41
3.78 43
8.59 122,32
4.09 4.67

Fuentte: Peftozs (1963). Tomdb a su vez del Foreing Trade/135.



QMDRO 111.4
Elasticidad-irgreso de la damada de eportaciones o petroleras
mexicanas y de \a damerda de importaciones estadouniderses

Elasticidad-ingreso de la demande de
exportaciores no petroleras de M]xico 464

Elasticidad-irgreso de la denenck de
inrportaciones de Estados Unides @

Modelo PML 1/

inportacicnes o petroleras 2.7
Helkie-Hooper 1/

Importeciones no petroleras 2.110
M.A. Akhtar 2/

Importaciones totales 2.470
Wilson-Tekacs 3/

Importaciones totales 4.030

1/ Madalos ro publicachs.
2/ "Incame and Price Elasticities of Inmports in Inddistrial Coantries't.
en Business Ecoramics, vol 25, run &, septinbre de 1980, pp &-15.
3/ v pifferential Resporses to Price amd Exchange Rate Influences in-
the Foreirg Trade of Selected Industrial Countries”, en Review of--
Ecoromics ard Statistics, rum 51, 1979, mp 2657-279.



Elasticidades tipo de carblio y precio

OAORD I11.5

Elasticidad

Tipo de canbi precio

Damande de exportaciones

o petroleras P. Weeb 1/ 0.121 ~0.109
Demervin de Importacicres
o petroleras de E.U ¢
Modelo PMI 2/ d -1.34
Helkie-Hooper 2/ nd -1.1%0
M.A. Akhtar 3/ d -0.400
Maufacturas
Leswrerce 4/ -0.140 d
17 op. cit.

2/ Modelos mo publ icads.

3/ “Income and Price ...", op. cit.

4/ A Aralysis of the 1977 U:S. Trade Deficith, en Brookirgs Paper o

Eeaemic Activity, mm 1, 1978, p 159-190.



OMDRO 111.6
Estimaciones de 1n Demands de exportaciones
no petroleras de México

Elasticidsd

ingreso  tipo de canbio  precio

Salas y Sideoui (1963) 2.300 2.200 -3.000
salas (1991) 1.755 0.1 -0.55
Juen Amieve (1965) 1.700 n.d -0.800
DGPH, SHCP (1985) 3.600 0.600 1.600
P. Wekb (1588) 4.100 0.100 -0.100
Rritlo- Morers (1992) 1.200 0.400 -0.800

CUADRO I11.7
Estimaciones de la Oferta de exportaciones
ro petroleras de México

Etasticided

VPP Tipo de carbic  precic

Salas y Sidecui (1963) 1.4

3.4 2.6
Salas (1991) */ 0.9 -0.3 0.3
Mrillo- Morero 1.7 -0.7 0.3

*/ Para este estidio se considerd um varisble conjunta -
de tipo de earhio y precio.



QRO 111.8
RESULTADOS DE LA REGRESICN DE SALAS (1591)

OFERTA =

LEGR = -6.482 + 0. mm( 1) + 0.91LIVWI + 0.9865LPOOP - 0.315(LPAEX - LTCC) + 0.153LIBIPR'ORAL + 0.1570811 - 0.220823
3.8 (1.5 @3 %.0) .2y .2 0.8 aG.n

R = 0.951 D = 1,29

DBYDA :

LDPR = -5.372 + 1.755LIWIUS -0.255LPEOP + 0.12X(LPPHEX + LTCC) + 0.05001 + 0,01802 - 00753 - 0.162DA0EV + 0.121090
©n 62 .9 €10.0) @ €0.8) G5 6D G.6)

R2 = 0.980 O = 1.707

DONDE @
(Lla L sl principio de cach varisble expresa el logaritro ratural)

LDFR  Exportacién total del sector privado deflacionedb por el indice de precios de las exportaciones ro petroleras
LIWI  Indice de voluren de la produccién indistrial de México

LPEXP Irdice de precios de las eportaciones ro petrolersa de #xico.

LPAEX  Indice de precios mexicaos al prodctor

LIC  Tipo de carbio controlado

LIBIRR Importacién de bienes intermedios del sector privacb deflactades por precics productor de BY
DPOL  Varjsble binaria o dumy con wos a pertir de 1963.1

um Varisble bireria con uo en 1981.1

Varizble bineria con unos para 1982.2 y 1982.3

Dlml Varieble biraria an uos de 1962.1 a 1982.3 y 1965.2 a 1965.3

DB Varizble bineria con uo en 1990.3




CUADRO 111.9
SERIES ESTADISTICAS DEL SISTEMA DE ECUACIONES PARA EL ANALISIS DE LAS
ELASTICIDADES DE CORTO PLA20 DE LAS EXP, DE MANUFACTURAS
- MEXICO 1980 - 1988

EXPORTACIONES DE MANUFACTURAS PRODUCTO NACIONAL BRUTO TERMINOS DE INTER- TIPO DE CAMBIO  [NDICE DE VOLUMEN FISICC

PERIOD0  MEXICANAS A ESTADOS UN1DOS DE ESTADOS UNIDOS CAMBIO */ CONTROLADO DE LA PRODUCCION MANUF.
{Millones de Dolares) (Millones de Dolares de 1980) BASE 1980 FINAL DEL PERI00Q BASE 1980
1980 1 941.8 1,798,392 1.04177 22.83 107.7
1 961.6 1,793,566 1.01622 22.85 109.9
1t 876.2 X 1,844,476 0.97704 23.00 108.4
1w 968.3 1,844,266 0.97186 23.13 114.7
1981 1 938.0 1,995,105 0.93665 23.49 110.3
1 993.7 2,018,042 0.90180 24.09 102.8
11 1,001.9 2,073,427 0.86688 2%.79 101.1
v 1,103.7 2,087,343 0.82686 25.68 98.3
1982 1 1,009.2 2,094,755 0.73576 34.37 96.7
1 978.0 2,129,510 0.63685 46.78 100.7
1t 1,037.4 2,159,580 0.53954 56.03 100.6
i 960.5 2,168,743 0.45967 55.91 101.2
19831 - - 992.0 2,217,832 0.35451 102.40 102.7
1. 1,213.8 2,288,112 0.29354 114.16 103.9
RELT 1,214.7 2,351,189 0.26182 126.10 m.2
1w 1,667.6 2,400,000 0.23743 138.02 106.7
1984 1 1,436.4 2,570,979 0.20143 167.33 110.8 '
| 4 1,508.8 2,627,622 0.17533 179.16 108.6 B
m 1,589.3 2,665,874 0.16122 191,14 105.3
w 1,623.9 2,694,056 0.14526 203.17 106.5
1985 ‘1 1,503.8 2,739,510 0.13917 217.86 108.4
L 1,625.1 2,770,350 0.12822 235.97 109.8
ur 1,946.1 2,808,671 0.11497 336.20 112.8
w 1,774.3 2,849,720 0.10248 451.09 114.8 :
1986 1 2,162.5 2,901,538 0.08665 463.65 110.6 P
1 1,505.4 2,920,000 0.07429 554.33 111.7 ‘
1 2,236.8 2,965,524 0.06190 686.80 113.0 H
1w 2,146.7 2,982,098 0.05092 846.72 1.8
1987 1 2,220.5 3,071,189 0.04005 1,015.88 109.3 i
11 2,669.9 3,135,804 0.03189 1,229.08 108.7
1t 2,625.9 3,190,210 0.02535 1,450.59 102.7 :
v 2,867.4 3,260,699 0.02008 1,771.36 1M11.4
1988 1 2,926.2 3,303,846 0.01470 2,288.11 110.2
i 3,231.7 3,373,287 0.01392 2,297.50 112.6
1t 3,155.6 3,432,867 0.01377 2,297.60 120.3
w 3,473.1 3,489,441 0.01388 2,301.29 118.0

*/ Los terminos de intercambio o precios relativos resultan de dividir los indices de precios base 1980, - !
al mayoreo de EU entre el de productor de Mexico. Vease CUADRO [11.10 :
FUENTES: a) Exp. de Marwf. a EU: FOREING TRADE 135 Department ot Commerce of EUA. . i
b) PNB de EU e Indice de Precios Mayoreo de EU: ECONOMIC INDICATORS Department of L.nbour, Bureau of Labor Statistics. {
¢) Indice de Precios Productor de Mexico: INDICE DE PRECIOS, CARPETA HISTORICA Banco de Mexico. i

d) IVFPM y Tipo de cambio: INDICADORES ECONOMICOS, CARPETA HISTORICA Banco de Mexico.




CUADRO 1I1.
INDICES DE PRE
BASE 1980

10
Cl10S

PER10DO PRODUCTOR MEXICO  MAYOREO EU
1980 1 92.5 96.3
11 96.7 98.3
111 103.9 101.5
w 106.9 103.9
1981 | 1146.2 106.9
. 11 121.2 109.3
111 127.3 110.3
w 135.2 M.z
19821 151.0 111.0
11 174.7 1.1
111 207.6 1116
v 244.0 M7
1983 1 315.8 1m.s
[ 81 383.1 12.2
111 432.5 113.2
1w 480.1 113.8
1984 1 571.9 115.1
11 661.5 115.8
111 717.3 115.6
v 794.3 115.3
1985 1 855.4 119.0
11 932.8 119.6
m 1038.3 119.2
v 177.6 120.5
1986 1 1373.0 118.8
1t 1584.1 117.4
111 1898.5 1171
v 2331.3 18.3
1987 1 2980.8 119.0
11 3787.1 120.3
111 4789.3 121.0
v 6073.7 121.3
1988 1 8266.0 121.3
11 8820.5 122.8
1 9016.4. 124.1
v 9032.0 125.4

FUENTE: Vease CUADRO [11.9



APENDICE B

REFERENCIAS DE LAS ESTADISTICAS DE EXPORTACIONES EMPLEADAS




OMDRO A
DESCRIPCION DE LOS PRODUCTOS DE LA MESTRA

CLAVE DESCRIPCION
6 Menufacturas clasificades por el tipe de material del que estén hechas,

61 Maufacturas de cuero.

62 Llantas y tubos pera llatas de caxho o pléstico (incluye neumiticos).

63 Maufactras de corcho y madera,

65 Merufacturas de pepel v de La indstria editoral.

65 Imstria textil (incluye hilados de algodn y otras fibres, bolsas
liroleo, ratén, bolsas de doemir eléctrices, pisos, seda).

66 Manufacturas de meteriates ro metdlicos (incluye cemento, asbestos,
vidrios, cerémicss indstriales).

67 Hierro y acero y merufacturas heches de estos materiales,

68 Marufacturas de metales no ferroscs (incluye plata en berres,platino,
cabre, y aleaciares de ccbre, niquel, aluminio, zinc, etc).

& Manufacturas de metales (incluye estructuras, pileres, postes).

7 Maquinaria y equipo de transpocte.

71 Generadores de energfa mxquiraria y equipo.

72 Mequirerin especializada pars indstriss particulares (incluye miquires
pora agriculura, tractores, mecuinersria pera la indstria textil).

73 Macuines y herreminetas (incluye cortadoras, troguelachrss).

74 Maquireria y equipo pers otres indstriss (incluye frigorificos
industriales equipo para laboratorio, canpresoras, centrifugadores,
vélwulas).

75 Miquines de oficina ¥ equipo de procesamiento autamético de dates.

76 Telecawnicaciones, eporatos de grabecién y reproducién de sonido e
imagen ¢(incluye televisores, redics, discos).

77 Mequireria etéctrica, aporatos e imstrumentos y pertes para la imdstria
eléctrica Cincluye circuitos, cadictores, sparatos radiolégicos y
midices, ete.).

78 Vehfculos autamotores, remlqes v partes para la indstria astamtriz

(irctuye chasises).

79 Qtros equipos de transporte (aercplaros, botes, lanches, locomotorss,

carros de trenes subterrarecs).

8 Martfecturas misceldness,

81 Calentadores y equipo de alutbrado.

82 Muebles y partes.

8 Artfculos de viaje.

B4 Vestidos y accesorios. .

85 Caizado. =
&7 Instrumentos de precisién.

88 Equipo fotagrafico y artfculos dptices.

& Marufacturas misceléneos ro especificadas.

AENTE: Foreing Tracke/135



QARG B
EXPORTACICNES DE MANUFACTURAS PR TIFO DE PRODUCTO 1960-1968
4 (MILES DE DOLARES)
Quedro conparativo de cifres entre Foreing Trade 135 (FT/135)
Yy Statistical Papers Cammodity Trade Statistics (CTS)

180 1981 1982 1968 1964 3
COLAE DE
RAMA /135 s (3775 TS NS c1s /135 CcTs NS crs ans crs
61 16,68 7,637 3,512 2,00 13,867 14,B1 19,011 19,612 5,98 2,080 30,759 31,25
& 64 6% 7.9M 791 8®  8M 2@ M‘  ITEB TS 16801 16,80
8 @M ®B BB BI N NSB BSS  NLl B %e BT 8,14
& Q10 2%  B87 KR RSB @& 12, 12,29 1051 150,51 168,90 169,130
& B85 26 00 TER2 A 598 6,01 D5 8,191 B, 5,38 8,38
&% W67 %76 WIS W 106,140 106,95
67 g2 BIR B2 MO8 S8 5447
2] 0988 WS89, M DS, A6
& 965 76 %166 R KNI %%
7 1250 1515 967 W96 B 3®en
» 6% 6% R0 BB WBT WS
B 610 618 544  SH0 2,60 2,86
% 6,7 61,18 B8 B& WS B8
s 9,816 @R ML 12,081 1830 1858
% THD 75,89 THEB  HR0S BRSNS 80,ER
7w 0,173 B5510 1,00521 1,00,37 1,007,107 1,010,68
B 195,09 R4 23R 28R 27,16 221581
» 89 T 121 B36 RE R0
81 09 A3 B %65 20,09 209
& B0 56,06 &N 6,1% &850 &0
8 B8 %18 B0 BOW 20,9 0,M )
& AR AT A5, 6 I 176,05 0
& %007 5,59 6,65 00 6139 4R e B0 Rm B 6% 7N
& WAS - BAST R0 TR RE  TEB B35 W45 1814 MBI M9 IMER
8 236 20 0B 4B BSZ BB RIS R/ A% 248 800 B0
® BB LS SIS B0 54,165 BB BB 2B IS B9 ROGB I5%
T IUTHS 3,TILES 44605 6,506,110 4,436,758 44R,2%2 5,515,083 559,96 7,110,28 713,57 8,189%9 809,55
DIFERDICIAS AUALES
ABSOLLITAS (CTS - FT/135) 2,80 T6,4% 45,484 “9% B2 (160,3%)

FUENTE: Eleboracién propia a pertir de Foreing Trade /135 varios némeros y de
Statistical Papers, Trade Camodity Statistics varios némeros
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