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INTRODUCCION

Hoy en dia los paises de América Latina experimentan un acelerado
proceso de cambio sin precedentes en su historia; de constituir
sociedades predominantemente aqgricolas, teodavia en la primera
mitad de este sigle, nan lograde transformarse de tal manera que
en la actualidad la proporcion de la poblacidén urbana supera ya a
la rural y la tendencia se acentua.

El riwtmo de estos cambios si  bien ha g¢generado una
modernizacidn social, politica, culecural y economica en tedos los
paises del drea, tambien ha traido aparejados una serie de nuevos
fendmencs, muches de 105 cuales resultan ser conflictives ¢, en su
caso, producte de cotros conflictos no superades gque sSe van
agravande con el paso del tiempe y ne muestran sefales de
retroceso.

México no es una excepvion dentre de esta panoramica, antes
bien <constituye, por sus antecedentes historicos, estructura
economica y dinamica poblacicnal, uno de los mas representativos
referentes para el analisis de las caracteristicas que poseen las
economias latincamericanas.

En un acercamiento a las ccndiciones prevalecientes de la
distribucidon espacial economica del pais, e1 fendmeno mas
importante que resalta es que el area metrcpolitana de la ciudad
de Meéxico, por censtituir 2@ principal centro econemice e
industrial, concentra el mayor mercado de ctravajo Jdel pais y
constituve, por lo tantc, la cona que presenta la mayor
complejidad y heterogeneidid en sus meodalidades y estructuras
ccupacionales, fenémeno que se refleja en la existencia no de uno,
sinoe de wvarios mercados de trabajo con caracteristicas muy
dispersas entre si.

Deblido a sus condiciones preferenciales respecto al resto del
pais, todas las politicas de desarrollo de las ultimas décadas han
tenidec una mejor expresion en accicnes concretas en la Zona
Metropolitana de la Ciudad de México {en adelante ZMCM; .

La manifestacion mas clara de esto, es el acelerado
crecimientc de 1la industria, en el UDistrito Federal y los

b, Cusngs se basta e Dana Metrorciinans de fe Dauzas ce Menes, se estd naciends referencie ol ared
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municipios mexiguenses Cuautitlan lzcalli, Ecatepec, Naucalpan y

lalnepantla, de forma tal gue enm 1980 la ZMCM aportd el 30% del
Producto Interne Bruto d= la industria de la transformacién del
pais y los modernos servicios que se han concentrado en ella
(comerciales, financlercs y bancarios, de comunicacion y de
administracién publica), lograron uma participacién en 1la
generacidn del total nacional del PIB de ese sector del orden de
50%, con una clara tendencia al ascenso’.

A pesar de ello, en la misma Ciudad de México, al itgual que
en el resto del pais, ha prevalecido la presencia de formas de
produccion artesanales y de prestacion de servicios personales de
todo tipo. la produccion doméstica de una variada gama de bienes,
la dispersidn y permanencia dJde npegocios de preparacion de
alimentos y de vendedores ambulantes; actividades gque lejos de
desaparecer parecen mostrar un mayor dinamismo en los ultimos
aflos,

La existenzia de easte fenomeno ha estado fuertemente
relacionada con las caracteristicas que adquirié la generacidn de
la oferta de fuerza de trabajo en nuestro pais. En efecto, la
intensa migracién campo-ciudad experimentada desde la decada de
los 50's por trabajadores de bajos niveles de calificacion y
ezcasa (cuando no inexistente) experiencla laboral en la
industria, asi como su reproduccion en las zonas fmarginales
urbanas, ha determinado que en la Ciudad de México existan grandes
contingentes de traba jadores no calificados, que se enfrentan ante
una estructura industrial que dia a Qdia disminuye sus inversiones
en  capital wvariable debido al incrementa constante de la
composicion orgénica «de caplital,

Con todo, la estrategia de “desarrolle” soguide por el
goblerno mexicano desde los inicios del proceso de
industrializactén, apuntaba hacla el propésito de crear una
economia formal, industrial, de mercado; en la que egtuvieran
perfectamente requladas y protegidas las relaciones de trabajo
{por lo menos en lo gue al discurac oficial se refierej y, en
general, toda actividad econdmica,

A cambio, se esperaba gue egse llamado sector “formal” de la
economia compensara el apoyo que por déecadas el Estado Mexicano le
venia otorgande, siendo eficiente, productive y que al mismo
tiempo generara suficientes fuentes de emplec para absorber la
creciente oferta de mano de obra para la industria, producto de
las politicas aplicadas al sector agricola naclonal, que se
caracterizaron por el minimo (o mds bien nulo) apoyo a la economia
campesina de subsistencia, el sstablecimiento de "mini” preclos de

'. En Iay ofas 1988, 190 ¢ 107} su parascipacidz Sus a1 43 01, 44.1%, 4B 91, respeciivamente
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garantia para productos basiccs como el maiz y el frijel, entre
otros, (guer son  los gue produce dicho sectary, falta de
financiamiento, etc, (Gurelman, 31974},

Al mismo tiempo y como parte importante de la politica de
desarrolle, el Estado ha venido conformando toda un vasto sistema
de informacicn’ cuyo fin es evaluar la ewoluciéon de ese sector
formal de la econcmia mexicana y ha estade orientado de tal manera
que, agquellas actividades produtivas de tipo "ne foermal®, de las
que hemos hablade, no tienen cabida, ya gue histéricamente se les
ha venido considerando como marginadas dentro de la estrategia de
degsarrollo sequida, no cbstante gue permanecen, se reproducen e
incluso al paso del tiempo se extienden mas alla de sus reaglones
originarios de accion.

En el mejor de los casos, algunas de ellas se miden bkajo la
categoria del “subemplec” o “trabajadores por cuenta propia” y
aunjue vya recipen 1la dJdencminacion “oficial” de actividades
informalesg, los esfuerzes para lograr nmedicicnes que permitan un
cenocimiente mas certerc de eilaz han side marginales

pesde luego gque no estamos olvidande, ni tratando de pasar
por alto las serias complicaciones que existen para recabar la
informacién concerniente a un fenomens *an disperso comoe lo es la
informalidad y donde la mayor parte de las unidades productivas y
comerciales funcicnan en una regducid- eccala, cvonformando por lo
misme und estructura atemizada; perc gqueremcs resaltar el hecho
de  que, ademas de  la:z complicacicnes  derivadas  de  las
caracteristicas de este tipo de econsmia, ros intentcs oficliales
per lograr un mejor conocimiento de ella no han side de la
magnitud que se requiere.

En este estudio ze acaliza el caso de la llamada economia
informal, ya que ésta se viene presentando en ndestro pais desde
los inicios del proceso de industrializacion y aungue ha side
abordado desde diferentes perspectivas y marces teoricos (debido
A qué e3 tah extenso y complejo), hasta la fecha no se ha logrado
un  acuerds respecta a cuales son les eslementos gue hay gue
considerar para su definicidn y sobre todo, cual es el papel gue
juega en las sociedades capivalistas subdesarrelladas, en tanto
que no se rige por las leyes de funcionamiento que predominan en
este mods de preduccieén.

’ safersasy par rastromentay feomed tan coes Gas [uertas Ralroasles, fas Uxtarrstaies [atistrisles,
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El objetivo de la investigacién fue saber en qué consiste la
llamada “"informalldad’ y cudl es el papel gque ésta juega dentro
del marce de las relaciones de produccion capitalistas que
prevalecen en la economia mexicana. Desde luegs la consecusidn de
tal objetive implicd la necesidad intrinseca de conocer las
caracteristicas de las unidades de produccisn, comercializacién y
serviclos gque trabajan bajo condicicnes de informalidad, asi come
las caracteristicas socio-econémicas de los individuos que en ella
participan y los mecanismos que se generan para la reproducctiédn de
su fuerza de trabajo.

Para el desarrollo del analisis se partid planteando como
hipétesis de trabajo que: ante la persistente disminucién de la
demanda de trabajo en los llamados “sectores modernos y formales”
de la economia y el deteriore de las ¢ondiciones econdmicas de la
clase trabajadera, ¢n el pais y mas especificamente en las zonas
periféricas urbanas, la poblacion de mencres resursoz se venia
viendo impelida a procurarse, por sus propics medios, de fuentes
de emplec y remuneracion gue, <dada la prolongada dJduracion vy
profundidad de la crisis econdmica que afecta al pais desde 1382,

esultan ser cada vez numericamente mayores y con una importancla
relativa creciente.

Lo que se guiere decir ron esto e3 que ¢l fenémeno de 1la
informalidad es producte de la falta de cagpacidad de los sectores
econuinicos "formales” para absorber la fuerza de trabajo existente
en el mercade y, dJdadc qgue 1a “economia informal” subaiste
paralelamente con lasg formas Jde produccidn tipicamente
capitalistas (aunque desempefandose siempre en  una escala
reducida, con escaso capital y en condiciones de completa
incertidumbre, respecto a su permanencia en el mercado), en
realidad constituye una egtrategia de sobrevivencia generada en el
seno familiar de la fuerra de trabajoc y por lo misme el nucleo
familiar desempena un importante papel <como impulsor de su
desarrollio y reproduccion.

Esta forma de concebir el papel de la informalidad conlleva
la necezidad de reconocer la existencia de los dos tipos de
unldades econdémicas que participan en ella, este es: las unidades
familiares y las microempresas. Se consgidera que la gran
diferencla que priva entre las unidadgs familiares y las
microempresasx (sean productivas o comerciales) esttiba en la forma
en que &3tag participan en el proceso de reproduccién del capleal.
En este sentido se plantea gue, mientras las unidades familiaraes
informales se originan por las necesidades de subsisztencia de los
miombros de la famillia; por el contrario, las microempresas son
concebidas como un  mecanismo de valorizacién del capital



invertido®.

De ahi que s¢ ceonsidera fundamental tener clares dos hechos:
primero, que la importancia de las unidades i1ntormales tamiiiares
estriba en el papel Ilave Jue estas luegan en la reproduccidn de
la fuerza de trabajc Yy sequndo, que tampeco hay que olvidar
aquella porcidén de trabajadores desocupados, que el sistema
econdmico "formal” se ha moestrado incapar de absorber (porgue no
puede generar las suficientes fuentes de emplec) y no tienen
tampoce la alternativa de formar unidades informales familiares y
que al ser empleados por las microempresas, éstas se constituyen
también en una valvula de escape a las serias presiones gue se
forman comc consecuencia de los problemas estructurales de la
economia, los cuales se hacen presentes cocn mayor fuerza en el
ambito urbanc debido al tamado y diversidad tanto de su peblacidn
como de ios mercadcs labcrales que en €1 existen. Por eso, hay que
ver a las microempresas no solo cemo peguenas unidades
pseudocapitalistas de valeorizacion, gue se mueven en el ambito de
la "ne legalidad” y gue por 1o tantc estan confinadas a permanecer
en la diramica de la competencia en desventaja; gino gue ademas,
y sobre todo, hay que pensarlas comd una estrategia surgida
{aungue no racionalmente) en el 4Ambito del sistema econdmico
capitalista subdesarrclladc, para aminorar las presiones urbanas
que se generan por la creciente escasez de empleos.

Esto mismo es lo gue hace enteni! < . en las grandes
cludades de los paises del tercer rmun ? cificamente en
América Latina, donde la  presenci gtencia de la
informalldad se hace mas tempranamente evidente y como a partir de
ia grave crisis gue afesta a 1y regicn, desde finales de los 70's,
Su importancia muestra un clarc ascenso.

Como ya hemos mencionady, Mexico no es ajeno a los fendmenos
de concentracién de poblacion ¢ centrallizacien de las actividades
econémicas y decisiones peoliticas gque experimentan los paises de
América Latina; la prueba mas palpable de ello la encontramos e€n
la supremacia del Distrito Federal® en loa ordenes econémico,
politico, social, cultural y demografice, respecto al resto de las
entidades federativas del pais,

Estas condiciones de desequilibrio regional, aunadas con los

¥, besce lueqa, ea esta parte aos petamie reliriendy ol Lapo 2o galgnde migeremirmsarinies qub taabien
son tafermales, perque buncionan en vtz ogita dishinta de aguellas thpizamente cagitalictay [sstre tosaen fo
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importantes cambios en los patrones demografices del pais’, han
propiciado el crecimiento desmedido de la ciudad de México, que en
la actualidad ha rebasade ya los limites administrativos del
Distrito Federal y se ha extendido hacia varios municipios del
estado de México {ver la nota de pie de pagina 1), de forma tal
que para ublcar en su teotalidad los problemas Jde la urbe, es
necesario considerar el conjunto de la llamada Zona Metropolitana
de la Ciudad de Mexico, la cual en 1930 concentraba 14.5 millones
de habitantes (Negrete y Salazar, 1987: 125-127), constituyéndcse
asi en una de las mas grandes del mundo.

Este crecimtento desmedide de la ciudad de Mexico ha
proplciado un intense proceso de suburbanizacién hacia las zonas
periféricas, que no solamente reproduce, sine que inclusc ha
venido acentuande los patrones de diferenciacién social de los
espacies habitables, en funclidn de las caracteristicas de los
pobladores, principalmente per el poder adquisitive y  las
condiciones fisicas del terrenc donde se aslientan los diferentes
grupos sociales,

De esta manera, la rona oriente de la ciudad, donde
predominan  los suelos de mas baje precio debido a que se
encuentran en zona lacustre y sufren constantes lnundaciones
durante la estacion de lluvias {ademas da jgraves problemas por las
abundantes tolvaneras en la epoca de sequia) y und bucna percidn
dei territorio es de tierra salitrosa, se ha constituid en el
principal pclo d»  agdentamiento de la poblacidén de menores
recursos®.

Bajo este patron de comportamiento, durante la decada de los
80's el crecimiento hacia la zona oriente de la ZMCM ha presentado
una fuerte tendencia hacla la concentracién de poblacion en el
municipio de Chalco de Diaz Covarrublas, donde se wviene
conformando un fendmeno parecido al que se dié en Nezahualcoytl
hace un par de décadas y que ha dado en llamarse Valle de Chalco
{véase mapa 2. p. y, el cual “"en la actualidad se ha convertido
en un extenso asentamiento humano irregular con una superficlie
aproximada de 2,360 hectareas de uso ‘habitacienal’, sin servicies
y con una poblacién residente estimada en 300 mil habitantes, sin
considerar el resto de la poblacidén munlicipal.” (Castaneda, 1987:

Basicsmente nas estamds refirierds al caadis &e patranes de wrbsmizazizn de Mevica gurante e}
presente siglo, ys que en tes prieeras shas 3¢ este las 2onas rurales cascentradan nveve dtclans o Vo poblacrdn
tatal del pars, en tanty que pars 1585 e} B0 4R de Va poblacion ¢# canceetreta en giadades fe mas ce 100 il
havitentes (JIMARD, 1EE

o elenty was recreeentslivy fe peta e Reratuglinbyatl, eudiiipta que de terer una pIdtazien de
5,590 tabitantes en 1950 alcanze 17394,854 a0 |350 y se caiculaly para 1963 qus “aproniaadamente la nttas ge
1a poblacidn de Merahualcoystl wive en condicicnes de subsistencia y de heche tada 14 pablecien eol sunitipia
{922) afranta 195 prodiesas econdmices y snctales derivadas de los dajas ingresos' (Muler, et al. 178701 J54),
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231).

El Valle de Chalco es el lugar elegido como zona para el
estudio de caso en esta investigacién, Los criterios que normaron
esta decisién son basicamente dos:

1} es una zona periférica cuyo proceso de poblamiento
coincide en tiempo con el desarrollo de la crisis econdémica de los
ochenta;

2) la pcblacién que se asienta en el Valle de Chalco es casi
en su totalidad de escasos recursos econdmicos, bajos niveles
educativos y por lo general en este tipo de grupos socliales el
tamafioc de las unidades familiares es relativamente dgrande {con
respecto a los grupcs sociales de mejores niveles de ingreso).

Ambos elementcs hacen a la zona altamente susceptible de
experimentar la aparicidn de gran numero de actividades informales
de pequefia escala, en las que el nucleo familiar tenga fuerte
incidencia y cuyc objetivo principal sea la busqueda de la
supervivencia de los miembros que lo conforman,

Respecto a la temporalidad, de acuerdo con el objetivo
general del estudio, se realizo el analisis de los efectos de la
crisis econémica en el cenjunts de la clare trabajadora durante el
periodoe 1980-195839, scbre la base de "33 estadisticas oficiales
publicadas e investigacion biblicgririca de trabajos realizados
por alqunes investigadores al respecto.

Para el analisis de la informalidad, se recurrio a un estudie
de caso abocado a mostrar ~mediante una encuesta aplicada de tipo
no probabilistico selectivo aplicands 32 cuestionarios entre las
diferentes colontas localizadas en el Valle- las condiciones en
que se desarrolla la informalidad (y la poblaciéon que se dedica a
ella) en el Valle de Chalco, en un momento del tiempo {afio de
1930). A pesar de las limitaciones que esto implicaba para la
obtencidén de conclusiones de caracter generalizado, se considerd
que la infermacién obtenida mediante estas Jdos diferentes fuentes
de {nformacién daba los elementos suficientes para comprobar la
hipdtecic de «rabajo y adelantar algunas conclusiones al respecto.

El trabajo ccmpleto se presenta dividido en seis capftulos
mas anexcs. El primer capitulo {en torno al mercado de trabajo) es
de cardcter mids bien introductorio al tema pues se presentan en
él, en la primera parte, algunas precisiones conceptuales
planteadas por Marx scbre el mercado de trabajo y en la segunda
parte se hace una breve revisién de los antecedentes tedricos del
egtudio del empleo y la fuerza de trabajo en Ameérica Latina,
recurriendo para esto al analisis de los planteamientos de la
teoria de Lewis y de 105 marginalistas.

El capitulo dos (aproximacién a la definiclién del objeto de
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estudio) tiene por objetivo la definicién del objeto de estudio,
para lograrlo se dividis el capitulo en cuatro partes: las tres
primeras comprenden, por turno, una revision tedrica de los
conceptos “economia informal-, "economia subterranea” Y
“estrategias de supervivencia®, lo cual sirve para hacer las
precisiones y clarificaciones de gué es lo que servira para el
egstudio posterior y aquellc gque habra de ser descartado; la cuarta
parte del capitulo se aboca entonces, retomando los tres puntos
analizados anteriocrmente, a definir el fenémenc a estudiar.

En el tercer capitulo (las condiciones econémicas de los
dltimos aflos) se hace un segundo acercamientc al obijeto de
estudio, sélo que en este caso se ubica a la llamada
“informalidad” en el contexto ecoendmice prevaleciente en las
instancias internacional, nacional y de la ciudad de México. El
objetivo perseguidc con este capitule es dar cuenta de la forma en
que la crisis econémica de la decada de los ochenta ha incidido en
las condiciones de vida y reproduccion de la fuerza d= trabajo en
México y mostrar como el tipo de “informalidad” en que los
sectores mas pobres de la sociedad incurren estd estrechamente
ligado con el deterioro de los niveles de empleo e ingreso que
éstos enfreantan a consecuencia de la crisis.

El capitulo cuatro (acercamiento al area de estudio) tiene
por objetivo principal ubicar las condicicnecs guc prevale.en en el
Valle de Chalco, El capitulo s2 ha dividido en cinco partes: en la
primera se intenta plantear en termincs un tantc tearicos y
descriptivos los elementos que hacen ¢ inciden en la especificidad
de un Area urbana periférica en el caso de un paic capitalista
subdesarrolladn como Mexico; en las segunda, tercera y cuarta
parte se van mostrandc las caracteristicas que presenta el area de
estudie, se habla de sus origenes, caracteristicas geograficas,
desarrollo histdérice (aunque en forma muy breve) y tendencias
poblacionales recientes, hasta llegar a la identificacion de
cuatro subzenas diferenciables hacia el interior del Valle de
Chalco; finalmente en la guinta parte se habla de la forma en gue
se realizé la encuesta y las variables consideradas para el
andalisis del estudio de caso.

En el caplitulo c¢incoe (la informallidad en el Valle de Chalco)
se analira la informacion obtenida a través de la encuesta y se va
haciendc una caracterizacidén de la informalidad que prevalece en
el lugar de estudio. El analisis se ha realizado a traves de la
conformacion de dos blogques de las variables obtenidas y a lo
largo de los comentarios se van mosrrandn las ~oincidencias que el
estudie de caso muestra con respects a la definicion redrica
realizada en el capitule dos.

Finalmente, el capitulo seis estad destinado a comentar las

cenclusiones a que se llegd con la elaboracion de este trabajo de
tesis.
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CAPITULO 21



1. DEFINICION DE ALGUNOS CONCEPTOS.

De acuerdo con los planteamientos de Marx, el mercado de trabajo
gudrda similitud con el resto de los mercados gue existen y se
desarrollan en el modo de produccidén capitalista, porque en &1 se
compran  y venden mercancias oy se establecen procegos de
competencia: entre el grupo de compradcres, entre el grupo de
vendedores y a su vez, entre ambos grupos y al igual que en el
resto de los mercados que conocemss, cada parte pugna por sacar el
melor proveche para si en las transacciones gque realliza; los
oferentes tratande de wvender al mayor precio posible y los
demandantes de pagar la menor cantidad de dinero por las
mercancias que estan comprando.

Fero el mercade de trabajo tlene una caracteristica que lao
hace peculiar al resto y gue deviene, precisamente, de la
mercancia gque en el se comercia, esto es, de la fuerza de trabajo.
Sus poseedores, los osbreros, al igual que el reste de los
oferentes en los mas variados mercados, buscan cambiarla por el
medie de pago que posee la contraparte demandante -el rapitalista,
es decir, por dinero.

El intercambio mercantil que se establece on este mercado
implica que debe existir un precic para la fuerza de trabajo; a
aste precio se le conoce de manera general como salario,

"El salario es, come  her viste, el precio de una
determinada mercancia, de la fuerza de crubai>. Tor lo tanto el
salario se halla determinade por las mismas leyes que determinan
2]l precio de cualquier otryg mercancia”™ (Marx,184%: 73y,

La fuerza de trabajo, al igual qgue el yeste de las
mercancias, posee tanto yalor de uzg como yalor Ge cambio; el
valor de uso estriba en la capacidad que tlene {(y gque ademas la
hace unical} de poder generar valor 1o cual realiza durante su
consumo efectivo, ez decir, en el procesc de trabajo; el valor de
cambic, en terminoes de dinero, es precisamente el precioc del gque
havlabamos antes, es decir, el salario.

¢Como se datermina el pracio de 1a fuerza de trabajo?

Para responder a ello es precisc tener en consideracidén que la
fuerza de trabajo no ha sido siempre una mercancia; para serlo, su
poseedor, el obrere, tuvo antes que ganar tanto el gtatus juridico
d= hombre libre {no esclavo, no siervo)] con poder de decisioéon vy
disposicion I2bre si mismo, como la condicion de trabajador libre
de sus medios de producciin (e desposeido); ambos prerrequisitos
garantizan que 21 "hombre libre"” este Jdlzpueste a epajenar lo que
al mismo tiempo es su unica posesion y su unica posibilidad de
supervivencia, ese unigo arficulo gue poste para el intercambio,
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su fuerza de trabajo.

Como ya dijimos, al igual que en el resto de lios mercados
existentes en el mode de produccién capitalista, en el mercade de
trabajo =-o mas correctamente, de acuerdo con esta perspectiva
tedrica, @me fuers 2 trabaio- se establecen procesos de
competencia entre las distintas partes interactuantes, esto
implica que al exceder la demands a la oferta de la mercancia en
cuestidn, la competencia entre los vendedores queda anulada, ¢ per
lo menos debilitada y el precio de esa mercancia tiende a subir;
a la inversa, cuando la oferta excede a la demanda, la competencia
entre vendedores se incrementa y el precic tiende a la baja, En
otras palabras, si la cantidad de obreros ofreciendo su fuerza de
trabajo en el mercado excede a la cantidad de capitalistas que
quieren comprar su mercancia {(contratar empleados), el precic de
la fuerza de trabajo tenderd a bajar y viceversa.

Harx en sus argumentos es muy cuidadoso en no permitir gque la
atencidn se desvie de tal forma que se pueda interpretar mal la
accion de las leyes del mercado y se llegue a pensar que todo
depende {(como argumentan los tedricos de la econcmia burguesa) del
libre juego de las fuerzas del mercado, es por eso que aclara que,
si bien es cierto existen las fluctuaciones en el precio de 1la
fuerza de trabaje, causadas por la accicn de la competencia, al
igual que en cualquier r~trc mercado siempre existe el punte de
referencia del costo de produccidn de mercancia.

El precio corriente de una mercancia siempre es inferior o
superior a su costo de produccion y, a traves del tiempo, ambos se
compensan mutuamente, de tal forma gue Tdentro dJde estas
oscilaciones, el preclo de trabajo se hallara determinado por el
coste de preducciéon, por gl slemps de trabailo pegesarie para
producir esta mercancia, jue es la fuerza de trabajo™ (Marx,1849:
77).

Podemos ver come para HMarx el costo de produccion equivale al
tiempo de trabajo necesario para producir la mercancia, esto
gquiere decir que el precio del trabajo estara determinade por el
precio de los medlos de vida necesarios del obrero, es decir, por
lo que cuesra su manutencion, educacién y (muy importante de
notar}) su reproduccidn, pues no basta con Jue el obrero como
individuo se mantenga vive para seguir generando valor, de hecho
a la clase capitalista (y al sistema establecido en general) lo
que Mas le preoccupa es que el obrerc se reproduzca y perpetue su
especie; por eso el precic de los medios Jde vida del obrero
incluye ademas de lo preciso para €1, ls necesario para la
manutencion y educacion de su familta,

"El proptetario de la fuerza de trabajo es mortal. For tante,
debiendo ser continua su presencid et el nelcads, ol venledor de
la fuerza de trabajo habra de perpetuarse, ‘del modo en que se
perpetua tode individuo vivo, por medlc de la progreagidn: sera
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necesario reponer constantemente con un numero por lo menos igual
de nuevas fuerzas de trabajo, las que se retiran del mercado por
desgaste y muerte. La suma de los medios de subsistencia
necesarios para la produccién de 1la fuerza de trabajo, pues,
incluye los medios de gubsistencia de los sustitutes, esto es, de
los hijos de les cbreras, de tal medo que pueda perpetuarse en el
mercado esa raza de peculiares poseedores de mercancias,”
(Marx,1981: 208-209).

Esta breve presentacion de los planteamientos marxistas sobre
el salario, el costo de produccién y mercado de la fuerza de
trabajo nos permite plantear algunos puntos de apoye para
entender, en un primer nivel de analisis, algunos de los elementos
que inciden en el surgimiento y expansién de la llamada economia
informal en los paises de América Latina.

« El proceso de industrialiracidén gue se presenta en los
paises del area requiere de la existencia de un importante
contingente de fuerza de trabajo libre, tanto juridicamente como
de los medios de produccion. Esto implica que durante el presente
siglo se ha experimentado un acelerado proceso de despcio de buena
parte de los sectores productivos gue funciocnan bajo relacliones
goclales no tipicamente capitalistas. Este hecho ha incidido para
que el contingente de fuerza de trabajo en el mercade se encuentre
a disposiciéon de la economia capitalista, no sélo en las
cantidades necesarias, sino incluso por encima de sus
requerimientos.

+ En virtud de gue el mercado de la fuerza de trabajo esta
regido por las leyes generales que imperan en la economia
capitalista, el exceso de oferta de fuerza de trabajo
sistematicamente ha wvenido ejerciendc presion para que los
salarios de la clase obrera en los paises latinocamericanos se
encuentren por debajo del valar real de la fuerza de trabajoﬂ

*+ Dados los requerimientos de la sociedad organizada de
acuerdo con el modo de produccion capitalista, es claro que al
estudiar algun fendmeno gue esté relacionadoe con el progeso
productivo, necesariamente tiene que estar vinculado con el papel
que juega la fuerza de trabajo y, por ende, con las necesidades de
reproduccién de ésta, Esto quiere decir gque si nosotres
pretendemcs estudiar la economia informal en una sociedad
latinoamericana como es el caso de Héxico, necesitamos prestar

L Y supusste que #ste mz ey, A zan suths, el ynico factor que seterming jue existan bajos salarias,
sin esbargs, pir to que & los alances de este tradaje respects, sl os un elemeotn Je lwportascis cepital que
es precise considecar. Adesds, bay que aclarar que ne se e 2sta plaateands estrictanonte cono elesento 9ystl,
esta seria un errcr grave de apreciacitn par nuestra partzl especifizemente se e plantes comp wna parle
zaplication que sélo puede ser enteadida en el contento nés smplia de Jay distintas vartebles que incides en
neestrp tencaeng e e3tudio ¥ gUe T Eram agregendd conferme avence £l snaiiniy.
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atencién a los mecanismos y las formas a través de las cuales se
da la reproduccién de la fuerza de trabajo, especlalmente de
aquella que ho se encuentra total (y en ocaslones ni siquiera
parcialmente) sujeta a las condiciones mercantiles capitalistas,
para garantizar su permanente existencia en el mercado. Esto nos
lleva a plantear la necesidad de estudiar tambien el papel que
juegan las unidades familiares en todo este proceso.

2. DOS ENFOQUES SOBRE EL DESARROLLO DEL CAPITALISMO INDUSTRIAL EN
LAS ECONOMIAS SUBDESARROLLADAS DESDE LA OPTICA DE LA ABSORCION DE
LA FUERZA DE TRABAJO.

Es sabido que la mayoria de los paises de América Latina comienzan
a desarrollar su planta \ndustr&al s6lo después de la Segqunda
Guerra Mundial (Cueva, 1952) , procesoc que se genera como parte de
los requerimientos del capitalismo mundial y de la nueva divisién
internacional del trabajo y cuya implementacién se plantea como
una estrateqia de dJdesarrollc para los paises del Aarea, pues
prometia ser "la via” por la cual se lograria disminuir (e incluse
desaparecer) la brecha de Jdiferenciacion entre nuestros paises y
las economias tecnclégicamente mas avanzadas,

A, zia de g

Entre las muchas propuestas tedricas que se debatian analizando y
evaluando la factibilidad de esa estrategla de desarrollio
planteada para las economias "mas rezagadas”™, a principios de los
afios cincuenta surgid la propuesta de Willinam Arthur Lewis, cuyos
planteamientos causaron gran impacte y aceptacidn gracias a la
forma en que éste exponia el camino gue habrian de seqgulr las
economias subdesarrolladas para alcanzar el “exito” en su empresa
{Lewis, 1954),

La propuesta tedrica de Lewis partia del reccnocimiento de
que la economia de los paises subdesarrollados se encuentra
escindida en des sectores perfectamente diferenciables; el primerc
estd ascoclado con la produccién agricola (Michel, 1985} sme
caracteriza por la baja productividad y su reproduccidn a nivel de

. Bungee py $reciss aclarar que para ef casc ge fienics y 4150050 ravees coma Brgenting, Brasil,
Thite, lrujudy 7 toltedia, el process de industrisbizacten <o vnicia ha.\l i s d=! gigle XIT Mo chstante,
es |»ne9a=l: que Vo Segunda Buerra Mundial y 123 transtorsecianes 6o 123s aunttelee fass coag ge redetinicién
begendnica) lafloyen de manera decisiva en la transtormaciss de todss los paises del orte y, para el cass de
fmérica Lating corsalide la Integracien plens de lo reqtén ot 4istens capitalista sandial {véase Baadirra 198)).
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subsistencia (Tokman,1979), es de hecho, un sector tradicional
donde el ingreso es igual a la productividad media y existe un
considerable excedente de mano de obra que no puede ser absorblde
dentro del mismeo sector, dadas sus condiclones de atrasoc.

Junto con el sector tradiclonal, Lewis identifica a otro
diametralmente opuesto, al cual denomina gegdarne y que es, de
heche, el tipicamente capitalista. Este sector mederno, gracias a
que tiene acceso a procesos productivos con tecnologia moderna
logra una altas productividad que le permite pagar mejores salarios
que los que prevalecen en el sector tradiclional y por lo mismo,
goza de una oferta ilimitada de mano de obra (ya que la poblacién
empleada en el sector tradicional muestra una alta disposicion a
cambiar su fuente de empleoc hacta el otrs sector)

En virtud de su caracter capitalista, el sector moderno
obtiene cunsiderables ganancias y prevalece en el la tendencia a
la reinversion de la plusvalia extratda (Singer,1379), lo cual
permite a su vez incrementar la productividad marginal de la mano
de obra, de tal suerte que s¢ logra una constaante expansion de la
produccion y se genera, al mismo tiempo., una mayor absorcidn de la
fuerza de trabajo.

El planteamlento de Lewis estaba apoyado en la gran masa de
trabajadores existente en el sector tradicional y en £l proceso de
acumulacién de capital en el sector moderno, de forma que se
generaba una tendancia a 13 absorcidén cada ver mayor de fuerza de
trabajo por parte del! secter capitalista en constante expansién,
hasta lograr un punto de equiliprig en el que ya no existiria

excedente de mano de obra en la economia.

A la lur de esta breve resefia, es facil ver que la propuesta
de Lewls tuvo tanta aceptacion porque constituia un atracecivo
argumento del cual pedian echar  mano las autoridades
gubernamentales de los paises del area; sin embargo, pocos afies
mas tarde, la realidad de los hechos se encargd de mostrar que la
estrategia de desarrollo sequida por los paises de América Latina
noe estaba cumpliendo con leos objetivos que habian sido fijades
para su implementaecién'', lo cual propicié que a principlos de la

“. S1obien €3 cierta que tada V27 e aspor )3 pattigipenian fe3 sectar widere en £l produtte
nacional, al wisad tiem;a ere evrdente .0 fste ro estada seneranda 1oy safizientes fuentes e emples cosd ere
el planteamiznto ovigiag! ¢ & wer de Seseparecer, el sectyr feadicianad persarezce ¢ iniluss, pac soaentos
parecta tosar mayar Furrza. 'Dotre P29 ¢ 1948, Tas actividades industrrales e 1y conjunta sile pudieran
eeplear & cingo de los 13 wiblones e perspnas en que ¢2 incressats la fuerrs de trabafa urtand, o que
significe que el saz ngarig, aua ya en 19I5 adsartia o) 35 .41 Ze dicha fuerzs de tradaje, ea 1950 salo
ocupars ¢! I, y Jier afsy despuen a1 17 130 (std scludliiz hate tewer que, £n 12 attualidad, senps 40 uaa
cuarta parte de Ly fuerts daboval seo adsordida par Jo andusiriz, thaclupends en ella Santa i4y atialictores
wodernas towo Fos numergsgs lalieres proprseeate driesasales, oo que tedavis travagsn alrededsr de cincs
stllones de persanas Sequn citras recientes los manufactures, en jarttcular, soismente copleas 2! 142 de la
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década de los sesenta se hicieran cada vez mas fuertes las
criticas a este planteamiento,.

En términos generales, las c¢riticas giraban en torno a gue el
proceso de reinversién supuesto por Lewis, en realidad no es tan
automdtico como el 1o planteaba, porgque al estructurar su
argumentacion olvido que en al mercado existe la presencia de los
oligopolios, que por su tamafie y caracteristicas se enfrentan en
los paises subdesarrollados a mercados de tamaflo relativamente
reducido a causa de la deficiente demanda efectiva, lo que ipplica
que las empresas scolo podrian aumentar el volumen de sus ventas si
los precios de los productos se reducen; ademas, la inmensa
mayoria de empresas emplazadas en sector mederno, son filiales de
grandes consorcios inrernacionales, cuyo centro de decisiones se
encuentra en alguna de las economias centrales y por eso una parte
importante de la plusvalia extraida, mas que destinarse a la
reinversion, es enviada al extranjerc en forma de remesas de
capital.

También se hacian las observacicnes de que el modelo de
desarrollo sequido no era capar de alterar la desigual
distribucién del ingreso existente —antes bien profundizaba esta
tendencia- y en consecuencia, la demanda fue orientande la
produccién hacia les bienes de consumo duradero, lo cual no
permitia la real expansion del mercade (debide a los rajos
salarios que se pagaban al grueso de la poblacion trabatadora) y
el patrén de consume que se venia desarrollando generaba mayor
necesidad de industrias con alta composicion organica de capital
(es decir, generadoras de menores fuentes Jde emplec), que ademas
dependian en todo momento de las condiciones prevalecientes en la
divisién internacional del trabajo y per ende, de las condiciones
tecnologicas cedidas desde los paises industrializadoes; de tal
manera gque se generaba y reforzaba un circulo vicloso de
dependencia tecnolegica del exterior y “una ‘superposicion’ de
nuevas tecnologias sSobre otras mas antiguas sin que {ello}
implique la desaparicion de estas ultimas® {Tokman,1979: 73),

B. La teerda de la marginalidad.

El continuo crecimiento del sector de la poblacidn que se mantenia
sin empleo e ingreso estables hizo que en medio de las revisiones
y evaluaciones que se venian haciendo al modelo de desarrollo
implementado en América Latina surgiera una corriente critica de
orientacién marxista entre cuyos principales exponentes ge

fuerzs de teadajot. (Rguilar 11791 143).
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encuentran Anibal Quijano y José Nun',

El razonamlento del cual parten los autores de la teoria de
la marglnalidad es Qque aguéllos a quienes identifican como
“marginales™ no sélo no poseen nada, aparte de su fuerza de
travajo, sino gue ademids no la pueden vender, siendo esto ultimeo
lo gque los convierte y especifica como marginales. De hecho, estos

. sectores de la poblacién ne pueden hacer use de su fuerza de
trapajo perque nc encuentran los medios de produccidn necesarios
para su ocupacion, no disponen de ingresoes y por 1o tanto, no
tienen poder de compra (de ahi la deficiente demanda efectiva de
la gue hablabamos antes)

Siguiendo los planteamientos de Marx, Nun toma comoe punto de
partida la existencia de una superpoblacién relativa, fendémeno
que, si blen esta presente en todos los moedos de produccion, en el
caso particular del mode de produccién capitalista toma la forma
de lo que ya Marx habia derominado ejército industrial de reserva.

Nun introduce una variante en su analisis, ¢1 dice que el
ejercito industrial de reserva es la forma gque adopta la
superpeblacidén relativa peroc en la fase . gompetitiva del
capitalismo y la masa marginal -~que os la forma en que el designa
a ia poblacién gue se ancuentra en condiciones de marginalidad-
serjia la manifestacion de la superpoblacion relativa en la fase
mortopelista del capital.

"A pesar de sus importantes consideraciones sobre los
procesos de concentracicn y de centralizacion de les capitalss, el
objeto de la obra mayor de Marx es la instancia econdmica del modo
de produccidon capitalista en cu fase competitiva y su referente
empirico general, la Inglaterra anterior a 3$875.., constituye
secbre todo un negecioc de empresarios individuales en pequeifia
e¢gcala, estrechamente subordinados a los avatares del mercado. ..
En cualquier case, cien afios después, operado ¢l pasaje del modo
de produccidén capitalista a su fase monopolistica..., no es
pogible pasar por alte las consecuencias tedricas de esa
restriccion. .,

“.,, ia distincién que vengo proponiendo: tanto en la fase
competitiva como en la fase monopolistica rige la ley de la
superpoblacion relativa en los términos antes expuestos; varian,
en cambio, su carécter y sus efectos. En otras palabras, hay que
repensar la categoria ejérclito industrial de reserva”™. (Nun,1982

v sertirente sEnciendr que denlrs de BLUAC rediSINes hupo (gl

erganiomny internagianslas rons 14 Comrsizn D228 sars dmericg Lating JCEFAL;
dal Trehajo (D175, el Banco Mundisl, efc., de saleles slternatives ol prevalecis
Zapoyiciea sequida no serdn tratades en este Vabajo

progubstas hechss par
janitacian Intersacgnal
e, pero, dada le Vipes de
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81-82)".

El ejércite industrial de reserva cumple con la funciéon de
que 1los desocupados se encuentren siempre disponibles para ser
incorporados al proceso productive (y de explotacioén) en cualquier
momento y que, al mismo tiempo, ejerzan presion para que los
salarios de los ocupados se mantengan mas bajos, En la fase
monopolistica los trabajadores empleados, en relacién con la masa
de capital, son menos y cada ver aumenta la tendencia de que el
capital no utilce a los desocupados porque no los requiere, de tal
suerte que llega un momento en gue éstos pierden su funcidén como
depresores Jde los salarios. Este grupo es precisamente al gue Nun
califica come masa marginal,

Nun considera gque el ejército industrial de reserva es
funcional para el sistema capitalista, pero ve a la masa marginal
como afuncional e incluso llega a clasificarla como gisfunciongl.
Con lo cual se estd refiriendo a la fuerza de trabajo que, dada su
baja o nula calificacion, no es de utilidad para el capital
monopolista (ya que sus necesidades giran cada ve: con mayor
fuerza en torno al personal altamente especializado).

Quijano tambien considera las dos funciones del ejercito
{ndustrial de reserva que ya habia seflalado Nun asi como la
diferencia entre éste y la poblacion mavginalizada, pero ademas él
introduce el concepto de “pole marginal”, con lc cual deja
explicito que los marginales también forman parte integrante del
gistema y por otra parte, que eXisten otros elementcs que les
caracterizan ademas de la desocupacicn {Quijano,1370).

Aungue los de¢s tedrices de la marginalidad que hemos
mencionado reconocen a és5ta como un rasgo del modo de produccien
capitalista en su fase monopolistica, no dejan de marcar que
resulta ser mucho mads significativa en los paises dependientes,
porque on ellos el desempleo es una manifestacion extrema de las
tendencias de estancamiento del capitalismo

Si bilen es cierte gue la teoria de la marginalidad explicaba
con mucha mayor coherencia los preoblemas que implicaba el modelo
de desarrollo seguido por los paises de América Latina, también es
cierte que desde sus primeros planteamientos recibjio fuertes
criticas por parte de algunos estudiosocs del tema.

Enrique Cardeso, por ejemplo, entabla con Nun una acalorada
discusion porgue a diferencia de este ultimo, €l considera que el
desarrollo en los paises perifericos si es posible, ademiz deo gue
rechaza fue 1& waryinalidad sea el resultado de la utilizacion

“. f1te articule aparecié eriginglmente publicado en el afio do (74 en 18 Ezyid%a Lagingescigans te
Sagteleqts, nia 2, op. 17E-1Y
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intensiva de capital. Este autor considera que la desccupacion no
es un problema estructural de las formaciones economicas
subdesarrolladas, sino mas bien la consecuencia de una determinada
fase del desarrollo capitalista, ya que para ¢l, el desempleo eata
ligados al fenémeno de log ciclos de liberacioen y absorcisn de
fuerza de trabaioc del sistema {Cardosc,1971)™.

QOtros importantes tedricos han criticade ia teoria de 1la
marginalidad desde distintos puntos de wvista:

Faul Singer critica el concepto de marginalidad porque para
el, el hecho cde gque el secrtor capitalista competitive ya no ocupe
una posicidén relevante en la economia es una manifestacion general
del capitalismo acrtual, ademds c¢ritica a Nun porgue dice que éste
no toma en consideracicn gque, si bien es cierto el empleo en ia
industria experimente una tasa de expansion relativamente
reducida, en realidad el empleo urbans crecid a un ritmo analogo
al de la poblacidn urbass e incluso., implicitamente esta
considerando al emples Jdel rector terciario como una especie de
suberpleo [(Singer,1979%).

Lucio Kowariis on base a datos estadisticos demuestra come
para el caso brasilefic la marginalidad persiste e incliuso aupenta
durante ol periocdo del llamade "milagro economice brasilefio”, por
1o cual se nlega a relacionar la marginalidad exclusivamente con
un bajo nivel de ingrescs o de consume y decide caracrerizarla en
el nivel de la produccion como una “incerporacion marginal a la
division social del ¢rabajo”. Ademas, para el no se trata de una
dualidad estructural, sine gue, por el centraric, la logica
estructural capitallsta gerera y mantiene formas de insercion en
la division sccial del rrabaio no tipicamente capitalistas, de ab:
que hace 1a distin~oidén entre relaciones de producrion “arcaicas”
y “tradicicnales’: en lac primeras ccnsidera la economia de
subsistencia del secter agrario, los artesancs rurales y urbanos
y la industria demestica y en las segundas & la ocupacion autdnoma
en el pequefic comercic y el empleo domestico (Garcia,1968)

Es posible gque se esteé de acuerdo con los argumentos de los
Autores marginalisetas, con los de sus criticos o con ninguno de
los dos, 1o cierto es gue conforme se revisa la bibliografia
existente, cada ve: se puede uno percatar Qe que los distintos
autores coinciden en e~falar la existencia y permanencia de formas
de produccion gue nv <orresponden sececariamente ni con  las
relaciones de produccion, ni con las caracteristicas técnicas que
identifican a la fase monopolistica Zal zapitalismo actual, e

M Pgry azsatrs, Yo RFIRIIES GO £330 2uTOT TE eNE.eTEoEs 405 mas aijalst Ir T2 orpaladed a1y
fe Qutisne v Non v este fo decrmss porgue 1os plastessrentis de lariase vos paveces may zercanes, ntlasg, 4
Tos de 1a tesris de [ewrs ¢ loy plastraaiestss 4o 1o tenris seczlesszd gue 2808 T bosgoeds 764) ¢ ond

raplicatisn col predlsse ¢o) lesewnlec
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incluso algunas veces ni siquiera con las relacliones sociales del
modo de produccién capitalista en general.

En virtud de que las fuertes criticas a que se ha visto
sometido el concepte de "marginalidad® y el cumulo de argumentas
que otros autores han dado para demostrar tanto sus debilidades
teéricas como (incluse) su ineficacia explicativa; ha quedado
truncada, desde la perspectiva de la tecria de la marginalidad, la
comprensién de la problematica del desemplec existente en las
economias latinoamericanas y el porguée de la existencia y
permanencia de las actividades "nao tipicamente capitalistas”,

Como resultado de tode este, ha hecho su apariciem una
conceptualizacion diferente que con el tiempe ha tomade fuerza y
se ha convertido en centro de atencién e investigacién, hnos
referimos al concepto de

Como resultado del nivel actual de avance en la investigacién
sebre el tema, parece gue ol concepto de "econeria informal’ o
“sector infeormal” aparece como una alternativa viable y que, por
lo mismo, requiere ser precisada para Saber cuales son sus
limitaciones y virtudes, de tal manera que podamss aclarar
nuestras dudas respecto a leos problemas de empleo y vinculacidn de
las diferentes £ormas de preduccion que se presentan eén nuestras
sociedades latinocamericanas. Fera lograr dirho objetivo en el
siquiente capitulc realizaremos un breve recuento de los arigenes
v modalidades del concepto de economia informal,
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CAPITULO 2.

APROXIMAQCION A LA DEFINICION

DEI, OBJETO DE ESTUDIO



1. ACERCA DEL CONCEPTO “ECONOMIA INFORMAL®.

A. Planteamientes dg QIT-RREALC.™

En donde se utilizéd por primera ver el concepto de sector informal
urbano fue en una publicacién de 0IT denominada informe de Kenya
de 1972 {(0.1.T.,1972) y desde entonces este organismo ha mostrado
fuerte interés sobre el tema y ha promovido gran cantidad de
investigaciones y estudios empiricos en les paises
subdesarrollados. £n el ambito de los estudios sobre la economia
informal, el de OIT se considera que es el enfoque ideoldgicamente
mds neutral, en virtud de que su planteamiento constituye un
enlace entre la teoria de Lewis y la teoria cepalina.

La argumentacion de este enfoeque esta basada en reconocer gue
existe en el mercads laboaral un excedente de fuerza de trabaie
respecto a la capacidad de abgorcicon del aparato productivo y
concibe que las actividades del sector informal se generan gractas
a la confluenclia de dos fenomenos: el crecimiento natural de la
poblacion de las ciudades y el flujo migratorioc hacia ellas., De
ahi resulza evidente gque el peso de esta explicacién recae sobre
1a dinamica poblacional.

Desde que <2 emperd a desarrollar el enfoque de la sconomia
informal, para OIT el problera central de la pobreza en las
aconomias urbanas nc era tantoe el desenplec, =sine el tipo de
trabajoe disponible para la mayoria de la poblacidn (OIT,1372);
visto asi, el problema era el bale ingreso generads por las
actividades vinculadas a la informalidad., Este argumento fue gl
que hizo que 0IT adoptara la postura politica de tratar de me jorar
el ingrese dentrp del gector informal, como una solucidén a 1la
pobreza, llegando incluso a proponer créditos de tipo <¢ooperativo
o eaquemas de mercadotecnia que reducitrian los gastos generales,

Es asy gque desde la perspectiva de 1la 0IT, ge reconoce
explicitamentr que las acrividades del zector informal hicieron
una valiosa contribucicon a la economla urbana ¢ aun mas, gque
podian hacer una contribucidén significativa y efectiva en cuante
& costos goclales para absorber el rapido crecimiento de las
fuarzas laborales urbanas.

En el cagc mas particular de América Latina, Victor Tokman,
importante autcer dentre de la perspectiva teorica del PREALC,
“Pefine €l mercade de trabajo informal cemo aquel conformado peor

R T TYs Prograsa Regizoal dei Dapleo para dmeri:: lating v el {aride dr 1y frqactzaciso
Interzactena) det Travalo de las Maciones Unidas.
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personas que trabajan por cuenta propla, o en empresasg chicas
prestando servicics perscnales de baja preductividad, comeo seria
el servicio doméstico remunerado.., por el contrario, en el sector
formal se concentran los puestos de trabajo desempeflados en las
empresas organiradas de la industria o los servicios personales
requeridos por las personas de mas altos ingresos" (Garcia,1989:
443).

De esta forma PREALC concibe que las actividades informales
se pueden definir, entonces, por: el escaso capital de las
empresas, el uso de tecnologia rudimentaria {intensiva en mano de
obra y generalmente baja de productividad), escala relativamente
pequefia de operaciones, frecuente participacioén en el proceso de
trabajo del mismo duefio y/¢ de los miembros de su familia y su
desconexién de los circuitos financieros formales. A partir de
estas caracteristicas es claro que "...las unidades productivas
informales actuan fundamentalmente en las franjas competitivas del
mercado. Tienen, por lo tanto, un caracter auténomo [
complementario a las empresas del sector 'moderno’" (Cartaya,1987:
82).

Era wvisible ademias, que el sector informal «contenia
trabajadores y empresas con "actividades descrganizadas® debido a
gue no existia una clara distincién entre capital y trabajo, se
hacia uso del trabajo familiar de manera que el salario a menudo
no constitufa ta retribucién predominante del trabajo y que el
empleo no estaba regulado por obligaciones legales, tales como el
cumpiimiente de las leyes de seguridad social, contrates
laborales, etc. Estas caracteristicas y los relativamente bajcs
niveles de calificacién asociados con ellas se dirigieron a
facilitar 1a entrada al sector que, consecuentemente, era
altamente competitive y pobremente remunerado., Las empresas
informales ocupaban sectores del mercado que eran demasiado
inestables y poco provechosos para las empresas del sector formal
© que Sse encontraban en la parte mas mads alta de los mercados
oligopdlicos en donde las unidades econdmicas del sector formal
actuan.

De acuerdo con algunos estudios empiricos patrocinados por
PREALC el sector informal estaba desproporcionadamente compuesto
por gJente con caracteristicas que en cierta manera los hacen
distintivos: mujeres, emigrantes rurales, jdvenes y vieios, de tal
suerte que los bajos ingresos asociados con el sector informal
resultaban no sélo de las desventajas afrontadas por las peguefias
empresas, sino tamblén de caracteristicas individuales {educacién,
edad, ctc.) de qulenes se encuentran dentro del sector
{Tokman, 1887 .

La conclusiones a que llegan los tedricos de FREALC son:
Brimera. El sector informal no da sefilales de desaparecer con el
tiempo, en la mayoria de los paises de latincamericanos 1la
proporcién de trabajadores wurbajos del sector infermal ha
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permanecido relativamente constante. De 13%0 a 1980, la proporcidén
del emplec urbajo informal (definido en este caso como autcempleo
Y trabajo familiar no remunerado en actividades no agricolas} séle
disminuyé en dos puntes porcentuales de 30.7%  a  28.7%
(Tokman,1987).

Segunda. El sector informal es heterogéneo, con una considerable
variacion en el ingreso de sus miembros y en el capital de sus
empresas (Tokman, 1987).

Tercera. Los principales factores que deben ser considerados en el
andlisis para el sector informal son los econémicos, relacionados
al nivel y tipo de desarrollo economico encontrado en América
Latina. La abundante oferta de trabajo urbano, combinada con las
crecientes limitaciones de empleo en el sector formal, crean un
entorno para la existencia de empleo remunerade con bajos salarios
en un sinnumero de talleres y unidades de pequefio tamafio, Esto
tiene un doble efecto: proporciona servicios utiles directa e
indirectamente al sector formal y no propicia el desarrollo de
competencia con dicho sector; pero, debido a la baja productividad
Yy a la alta competencia interna se generan bajos ingresos

B. El enfoqus ngoeliberal.

El principal expcnente de c¢ste enfogue es el peruano Hernando de
Soto, Su propuesta vuelve a situarse bajo el marco de la teoria de
la modernizaclion y de las etapas del crecimiento de Rostow.
Establece que todas las sociedades en su evolucion pasan per las
mismas etapas, tal es el casc, por ejemplo, de la economia peruana
que, desde el punto de vista de De Soto, se encuentra actualmente
en la etapa mercantilista (De Soto,1987: 251},

En el enfoque neoliberal (especificamente en el caso de De
Sote) se identifica al gigtema legal como el gulpable de Qque
exista la infermalidad, ya que entiende por “informales” a
aquellas actividades extralegales, pero licitas, que no Sson
declaradas ante el sistema fiscal debido a la excesiva regulacién
publica y a las trabas <ue ésta impone al libre juego de la oferta
y la demanda en el mercado. Esta forma de entender ol fenémenoc de
la informalidad lo lleva a oponerse terminantemente a todo tipo de
politicas estatales de corte keynesiano proclamando incluse el
cese de la intervencién del Estado en las actividades econémicas,

Considera que en los sectores infcrmales, en realidad, existe
"energia empresarial” y puesto que las economias de América Latina
se encuentran en la etapa mercantilista, el sector informal puede
constituirse en el agente de transtormacidén ya que su existencia
presiona hacia la liberacion de les fuerzas preductivas, hecho que
permitiria avanzar a la siguiente etapa en el proceso de
desarrollo econémico.
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Deade la perspectiva del neoliberalismo el fendmenc de la
heterogeneidad en el smector {nformal conduce a gue las unidades de
andlisis se constderen en tres tipos: los individuos y sus
relaciones contractuales; las actividades y 1las unidades de
produccién (Giner,b1388}.

Se considera que ios individuos dificilmente pueden
constituizr un "sector” de actividad econdémica y que, si bien las
actividades economicas pueden constituir unidades de analisis y su
agrupacién en sectores a parctir de caracteristicas similares puede
dar pie a un analisis fructiferoc, en resalidad es dudoso que la
dicotomia que se hace entre sector formal e informal pueda ser
valida siquiera para algunas actividades. De tal manera gue, ante
los inconvenientes planteados por las cotras dos, la unidad de
analisis "mas logica” resulta ser la de produccion,

£sta forma Jde enfogue lieva a identificar a las microempresas
como las unidades que generan empleo, ingresos y productos que
ayudan a paliar (o incluso resolver}) el desemplec y algunos otros
de los problemas gque aquejan a las economias latinocamericanas (De
Soto,1987),

Se reconoce que la he

coexistencia de tres tipc F38

unicamente trabajo asalaria gue emplean exclusivamenta
trabajo no asalariado y una El ue se emplean ambos tipos
de trabajo. En el primer caso, lo gue =srecifica zomo informalez
4 las unidades de produccion €5 la probreza de los propietarios
y/o su falta de acceso a un mercado de capitales, en contraste con
les dos restantes en gue las decisiones de la unidad domestica (o
unidad familiar) propietaria afectan las decisicres de produccién
y de consumc, ya gue el caracter asalariado o no asalariado de la
fuerza de trabajo puede afectar de manera directa el “cdalculo
economico” de las empresas, pues en aquellas que existe el trabajo
no asalariado la valoracién del trabraje es en gran medida
subjetiva y al estar relacionada con las decisiones de consumo, se
vuelve sumamente "elastica”.

del sector proviene de la
ajuellas que emplean

e
&

A=y, en el caso de aste tipo de microempresas, la
priorizacion de las necesidades de consume o de produccion en las
unidades demésticas es5 la que determinara la conveniencia o no de
producir mercancias a un determinado precic, tanto del producto
final como de los demds insumos; en tanto gue, en el caso de las
microempresas qua emplean exclusivamente trabajo asalariado, sera
la magnitud de la ganancia la que determinara la conveniencia o no
de producir.

Eotg Gltims punitv ¢eloca ante el investigader la posibilidad
de abordar el estudie de la informalidad a traves de tres
perspeceivas: una (gue és la que mas se apega a los intereses
explicativos del neoliberalismo) que sge concentra en aquellas
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microindustrias gque funcionan unicamente con trabaje asalariado y
que bien podriamos denominar microempresas capitalistas; otra que
centra su atencion en las unidades cuyo principal criterio de
decisién es el consumo y una tercera que combina ambos tipos de
unidades productivas. Desde 1luego la decisidén por el tipo de
enfoque dependera del cbjetivo que se esté persiguiende con la
investigacion.

¢, Bl enfoQue marxista.

Dentro de la linea de pensamiento marxista las primeras
formulaciones respecto a la informaiidad surgieron sobre la base
de los planteamientos de la teoria de la dependencia, la cual
establecia que en el proceso de desarrollo de las econcmias
capitalistas dependientes algunas actividades que fueron centrales
para la acumulacion del capital en las economias mas avanzadas, se
transforman en marginales enh el proc2so de desarrollo de los
paises de tardia insercién en la dinamica de funcionamientoc de las
relaciones sociales de preduccidén capitalista, ocasionando con
esto que aparezcan las actividades econdmicas parcinaics.

Mas recientemente dentre de los nuevos planteamlentos de
corte marxista, el conceptc de marginalidad ha sido seriamiente
criticado a partir de la consideracién de gque el sistema sacio-
econémico es un tedo v que a traves de las relaciones entre las
formas productivas capitalista y no capitalista, se concurre a la
formacion de la tasa de ganantia; ademas, se considera gue “...la
explicacion no sdélo debe rcentrarse sobre la reproduccion del
capital, sino rtambién sobre la reproduccion de las clases
sociales, en este sentido, se considera gque el sector autonome no
manual, no s3élo produce bienes y serwvicios para el mercade, sino
también fuerza de trabaje, apoyande por ambos conductos la
produccion y reproduccioén del proletariado, " (Grandi,1976: en
Cortés, ss/a).

En los nuevos planteamientcs de ceorte marxista® pudimos
identificar dos vertientes dentre de las propuestas de explicacidén
sobre lo que debe ser entendide por “econcmia informal®, a la
primera de estas la denominaremos pmesurada. en tanto que sus
observaciones y planteamientos si{ bien son, sin duda alguna,
distintos y criticos a las de otras corrientes teoricas y
consideran una serie de elementos explicativos de gran valor, en
ningin momento ponen en tela de Jjuicio la existencia de la
“aconomia {nformal", por el contrario, sus aportes buscan

1%
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coadyuvar en la busqueda de una definicién mas precisa y realista
sobre lo que debe ser entendido (y lo gue no) come infeormalidad.
Caso contrario es el de la segunda vertiente, que denocninaremos
como critica. En este caso el punto de partida para el analisis es
cuestionar el emplec mismo del concepto “"economia informal", a
partir de ello plantean una perspectiva tedrica en la cual se
Teconccen muchos de los elementos ya identificados por los demas
planteamientos, pero en esenc¢ia se rechaza la concepcidn de
“informalidad”.

Dentro de la yertiente mesurada se ha llegado a plantear que
el sector informal es funcional al sistema pues permite reducir
los costos de produccion asociades a la fuerza de trabajo y evita
los riesgos inherentes a determinados mercados de factores o de
productos. Por la forma en ¢ue se establecen las condiciones de
contratacién de la fuerza de trabajo, no s6lo tiene la ventaja de
omitir los logros sociales para las condiciones de trabajo sino
que, ademas, Su existencia permite a las empresas del sector
“formal” mantener bajos salarios.

Al hablar del fendmeno de la informalidad generalmente se
acepta la dicotomica caracterizacidén de la economia en “formal” e
"informal", sin embargo, dentro de estas propuestas de enfoque
marxista se hate notar que no es5 posible hacer esa tajante
diferenciacién en dos sectores, por lc que sSc prapone ver el
fenomeno come un gentinuum.

De esta Mmanera especifican fque na ez peeible diferenciar de
manera absoluta entre los dos sectores poerque existe una variedad
de formas productivas y relaciones salariales en la estructura
econémica’ e incluso marcan que hacia el interior de 1o que

genéricamente se denomina “sector informal® existe toda una
diversidad de formas preoductivas y laborales de mayor y menor
grado de integracion al sistema econémico "formal®”, que se

entrelazan unas con otras y permiten afirmar que la estructura

V) resrecte Pérez Sainn restea o propussts de o5 avtorest Singer v Lassnoues. £) prisera propene

que 12 estryztura ecarzsizy en realidad eeta givedigs es cuatrs eectorest lo el sacter le meriads, Qut
careesponce ol sistesa caprtalistal 7! tas actividades auberrameatales, que o produien gamanciasi 3) das
actividades Indivtduales cuyo producto se Zesting al intercam>ic yi &) 21 sector de subsisteacia, cuye
praduccisn se desting, fundsmentalmente, a' consusa 4e loe propros productores. (asenceas per sy perte
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dosdstice. (Pérer Seinz IPE¥: 17-19).
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productiva es enteramente hoteroqénea".

Contrariamente a los sentidos de la visidén oficlallsta y el
enfoque neoliberal, gue definen la frontera entre los sectores
formal e informal en base a la "lagalidad” de las actividades
productivas, ccemerciales y laborales, en esta corriente se amplian
los criterios y se reconoce una amplia gama de caracteristicas que
diferencian a ambos sectores, a continuacién se enumeran las mas
importantes de éstas:

-el grado de accesibilidad, ya que se reconoce que la entrada
{como productor, vendedor o trabajador) es mas dificil en el
sector formal que en el informal:

-la tecnologia, ya gue por sus mismas caracteristicas de
funcionamiento el sector informal «cuenta con unidades mas
reducidas, mayer grado de obsolecencia, baja composicién de
capital, menor grade de competitividad, predominio de la
extraccion de plusvalia en forma absoluta, etc.;

~el acceso al sistema crediticio, porque el sistema
financiero esta conformado para que accedan a &1 aguellas unidades
que cumplan con los requisitos de “legalldad” que estan planteados
por el sistema juridice de regulacidon de las actividades
economicas y finalmente;

-el origen de las ganancias, porque mientras el sector formal
tiene abierta la posibilidad de lograr la extraccién de gananclas
por las vias monopd¢lica y oligopélica (con lo cual no se dice que
todas las unidades productivas lo logren, sine simplemente gue
tienen la viabilidad de lograrlo), para el sector informal el
inico camino que existe es participar en el mercado a través de
los mecanismos de la competencia ablerta, hecho que ublica a estas
unidades productivas y comerciales en franca desventaja con
respecto a las que participan dentro de la "estructura formal” de
la economia.

Recordando algunos de los planteamientos hechos por la teoria
marginalista, pero con un sentido diferente, se considera que la
informalidad es funcional para el sistema capitalista. Esto
implica una posicidén encontrada respectc a algunos postulados de
corte oficiallsta (sobre todo a nivel de los gobiernos locales)
que aseguran gque la informalidad es afuncional al slstema porque
no permite la medicion econdmica ni la regulacidén fiscal.

Al respecto y como un argumento en favor de la tesis de la

., Aunque en este trodajo se hablard ¢r los sectares *formal® & *inforeal®, dicha denswinarifn 12 ds
unicsmente par sentlde practicy dr ezpesizils, ya que e resiidad se reconace en toda su sagnltud la valider
det gpndinugy de que se habla en 12 propoests sersista.
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funcionalidad, Alejandro Portes sostiene que el permitir 1la
disponibilidad de “trabajo mas barato” para las empresas formales
es parclalmente una consecuencia del ‘"abaratamientoc de la vida~
basado en las transaccicnes diarias con el sector informal vy
considera que probablemente este es el mas importante papel jugado
por los trabajadores del secter informal, aungue no el unico
{Portes,1385).

En virtud de problemas que plantea el estudio de la fuerza de
trabajo, en su propuesta, Pérez Sainz (pp. cit.) considera tres
dimensiones bdsicas para analizar el mercado laboral:

- la rotacidén de la {fuerza dec trabaje, ya gue esta muestra el
grado de consolidacion de los trabajadores as: como el desgaste a
que son somerides en las unidades productivas o comerciales;

- la sancidén monetaria, gque implica analizar el grado de
reconocimiente sccial de sus funciones laborales y que esta
direczamente ligads a las posibilidades con gque cuentan los
trabajadcres de obtener “mediocs de consumo necesarios para su
reproduccién”  {alimentacisn, escuclas, hospitales, vivienda,
diversiones, etc.}) y tinalmente;

- la regulacién e instituclonalizacién de 1la inserciéon de 1la
fuerza de trabajo al proceso social de produccioén, donde se mide
el grado de reconccimiento "formal® de los trabajadores dentro de
la dinamica del intercambic mercantil fque prevalece en la sociedad
capitalista.

Por lo gque respecta a la gue hemos delnominado como yertiente
gxisica de orientacidn marxista, en realidad los trabajos que
existen son muy escasos, no obstante, les argumentos que sustentan
nos han parecido wvalidss y per tal motivo hemes considerado
necesaric incluir brevemente sus principales planteamientos, pues
nos seran de gran valor para acercarnhcc maf hacia nuestro objeto
de estudio. Para llevar a Zabo est2 ncs basaremos em lcs trabajos
de Rendén y Salas {1985 y 193CC)H.

Come ya dijimos, los planteamizntos Jde esta vertiente parten
de cuesticnar el propio concepta de “economia informal™, la razén
de esto se encuentra en el origen del termino (como ya se menciond
al inicio de este capitule), el cual surgio a partir del llamado
Informe de Kenya (Empleyoent come ali )
elaberado a principivs Jé 127 seventa por un grupo de trabajo de
1a QOIT. En el informe se Jefinen laz actividades infiviwales 2z 1a
siguiente manera:
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sercados fo requiudes y competitivoy (O1T, 1972 4).

Es asi que en el citado informe el uso de los términos formal
e informal se presenta como una altermativa a la coneccida
distincién entre sectores tradicional y moderno en virtud de que,
para los autores, los sectores que se analizan se ubican en el
ambito urbanc y, por consecuencia, ambos son modernos.

De las anteriores apreciaciones es evidente que el término
informal se utilizé para describir condiciones muy particulares de
funcionamiento de clertas unidades econémicas que existian en aguel
pais. Al ser trasladado, por parte del PREALC, a otro contexto se
hizo tratando de dar respuesta a los problemas de desemplec y a las
formas de organizacién para la produccion y comercializacidm de
caracter no tiplcamente capitalista en América Latina, lo que
significé una adopeidn “forzada" que, de acuerdo con Rendédn y
Salas, combinéd el concepto originaimente planteado a naivel
puramence empirico con 1a tesis de mercados seqmentados de trabajo
(que sustenta una corriente ecléctica conocida como
“imstitucionalista”). El resultado final fue la popularizacien de
un  “concepto” gue ha perdide su acepcion original y se ha
convertido en un terreno totalmente ambiguo, gue mas que ayudar a
definir con claridad un fendmeno especifico ha propiciado una
tremenda dispersion y una serie de confusionez metodolégicas.
Prueba de eésto ultimo es que se ha llegado a clasificar como
informales actividades tan disimiles como el narcotrafico, el
gservicic doméstico, la prostitucién, la venta callejera, la evasion
de impuestos, etc., gue evidentemente son de naturaleza tan
distinta que no es posible considerarios Jde la mizma [orma,

Otro serio problema que ldentifican Renddn y Salas sobre el
término “economia informal” es que implica, necesariamente, una
visién dualista del tipo tradicional-moderno, donde la unica
relacion entre ambos sectores es que uno absorbe la fuerza de
trabajo redundante en el otro, ({(Cartaya, 1987; Cortés, 1389b;
Gar¢ia, 1988B).

Asi pues, el gran problema que identifican estos autores con
el usc del término "economia informal™ es que se ha utilizado a
manera de una ¢aia negra donde es posible encontrar cualquier
unidad econdmica que no cumpla con todas las “normas ideales” de
funcionamiento dentro de un régimen de producclién que se rige bajo
lag relaciones soclales de produccidén capitalistas y la legislacién
que las acompafia.

De acuerdo con Renden y Salas la dualidad intoducida a travas
del uso del concepto de “economia informal” conlleva el otro
problema sobre icédme identificar las unidades pertenecientes a uno
Y otro sector’?; eiics ilentiflcan el 2riqgen Ae eate problema en la
ambiguedad del concepto sostienen gue 1la mayor parte de las
propuestas Jde madizidin gue ce han hecho, pese a que dan por
superadas una serie de categorias, al final terminan moviéndose en
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un campo de “informalidad” gue resulta ser muy semejante a los que
antericrmente se identificaban como "marginales” o “subempleados”.

No cbstante, ne todo lo gque implica la existencia del termino
“informalidad” es nefasto en la visiocn de 105 autores. Jonsideran
que la proliferacién en el use de la nocion sector informal

urbano. “Curiosamente... nos ha hecho reflexicnar, de £formas
novedosas, en procesos que siempre habian existido con nosotros.
Por ejemplo, el trabajie a demicilio y otras formas de

subcontratacidon ya no son vistas come fencmenes sin importancia
para el resto de la econcmia® (Renden y Salas, 1990c: 883,

Despues de presentar sus criticas a las direrentes formas en
que se ha utilizadec el rermino de informalidad 1los autores
concluyen haciendo éntasis sobre 1la necesidad de hallar un concepto
que sea propio a la reaiidad latincamericana, esto 25, un concepto
que permita no solo dar cuenta de las raracteristicas que guardan
aquellas actividades que rvealizan los sectores trabajadores de
bajos recurses, sino gue ademas permita harer la cuantificacidn,
tanto de las unidades eccnomicas gue funcionan bajdo una logica
distinta a la tipicamente capivalista, como de los individuos que
participan dentro de dicho ambite.

2. LA ECONOMIA SUBTERRANEA.

El uso del concepte E crmia subterranea” en América Latina es
mas reciente que el de 'Eccnomia Informal™. Por la forma en gque se
define incluye actividades consideradas como informales, pero se
dice (esto lo hacen aguellos que apoyan el usc de eéste término} que
su cebertyra es aun maycr,

Su origen se situa en la decada de los setenta en los Egtados
Unidos {J. A. Ccwie, 18701, cuandc se plantea el cuestionamiento
practico de los sistemas de <cuenctas nacionalec de los paises
desarrollados pogue el grado de confiabilidad de éstos no resulta
ser io suficlientemente bueno, en virtud de gue es evidente gue
existen clertas actividades de caracter "ilegal”™ gque contribuyen
al Producto Interno Bruee de ese pars pere Jue por su rasgo de
ilegalicdad ne pueden ser contarilizadas en las Cuentas Macionales.
La Jdiscusién se torna cada Vel MAas recurrente y en 1377 lega
finalmente a acufiarse el termino econcomia subtervaAnea (Gutmann,
11T Para entonces en  wvario paises Jdel! mundo se ventian
desarrcllande estudics ai T¢zperct~ ¥ algunos organismos
internacicnales dedicakan su atencisn al tema, la OIT, por wjeiplo,
definia ya al emples ciandestins foma "una actividad primaria o
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secundaria, no ccasional gue se 1leva a cabc en o mas alla de los
limites de la ley o de las regulaciones y acuerdos internacionales”
(De Grazia,1980})

Lo que resalta de todos los escritos en donde se retoma el
concepts de “economia subterranea” es gue, ante rodo, se hace
referencia al caracter de “ilegalidad” de 1las actividades gue
entran en esta categoria. Pero mas alla de las cuestiones puramente
juridicas o fiscales en ningune de esos trabajos se analiza a fondo
la natursleza del fendmeno, en tode caso el interés siempre se
centra en la “clandestinidad” de las unidades econdmicas o del
trabajo y para nada se evaluan sus posibilidades positivas o
negativas respecto a la funcionalidad dentro de la estructura
productiva,

Un elemento estrechamente ligads a la utilizacion del termino
es que se identifica a la presencia excesiva del Estade en las
actividades econdémicas [y requlatorias en generall como la razdn
que explica la existencia de gran cantidad de esas actividades que
no son declaradas. De esta forma, se lleva siempre el discurso a
enfatizar la presencia Jde una gran carga filscal y a hacer
reccmendaciones en contra de la intervencion estatal en la economia
~gue son laa gue abandera la ortodoxia economlca (vease por ejemplo
CEESP,19%86)~, pero de ninguna manera logs planteamientos sobre la
economia subterrinea se preccupan realmente por las c¢endiciones en
gQue se llevi a cabs el proceso de produccion o sobre coemo es gque
funcionan las relacicnes contractualers al interior de las unidades
ecendmicas. En todos los intentos de analisis gqueda de lado lo que
sucede con la fuerza de trabajo que labora en esas unidades y como
se presentan las condiciones pare su reproducsién, asi como los
mecanismos de vinculacion con el resto del mercado dw trabajo.

3. LAS ESTRATEGIAS DE SUPERVIVENCIA.

El concepto de Estrategias de Supervivencia tlene su origen en un
trabajo de investigacidn realizado en Santiago de Chile en 1373 y
como suele suceder con otros muchos conceptos al ser retomado por
otros autores ha venlde sufriendo transformacicnes respecto de su
alcance y significado originales.

Cn el rrabajo de investrigacion donde se acufié el término
"Estrategias de Supervavenciz® (Dugue y Pastrana,1973] 1la
preccupacisn primaria de los investigadores se centieba onl 1a forma
en que las familias de escases reosursos enfrentan las Jiflcultades
que su condicién de extrema pobreza les plantea para legrar su
reproduccién. E)l concepto operativo que ellos utilizan para hacer
explicito que al hablar de reproduccion 1o que les interesa es el
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sentido puramente econémico, sin considerar para nada el aspecto
biolégico, es el de “estrategia objetiva de subsistencia
econdémica”, Con este concepto resaltan el papel de log miembros de
la unidad familiar en cuanto a su participacion econdmica dentro
de la unidad y sostenian que “las estrategias de supervivencia
econémica familiar consisten principalmente en la acentuacioén en
el ejercicio de funciones econdmicas para tcdos o la mayoria de los
miembros constituyentes de las unidades familiares... Para 1la
estrategia de supervivencia econémica los componentes familiares
comienzan a funcionar como un ejercito de reserva, movilizable
seqgun las diversas contingencias que afectan al fondo familiar de
consume” (Qp._ Cit.: 21).

Es precise recalcar que Dugue y Pastrana hacen usc del termino
estrategias de supervivencia enfocandoleo exclusivamente a las
unidades familiares que forman parte de las poblaciones marginales
urbanas, por ello se puede decir gque el concepto fundamentalmente
hace referencia a la busqueda de las unidades familiares por lograr
su reproduccidén material "dada 1la incapacidad mostrada por el
sistema productivo para asegurarles una actividad econémica estable
de la cual deriven los {ngreésos necesarics para ello”
{Arguello,1981: 194}).

Como dijimos antes, el concepto de estrategias de
supervivenzia ha venide sufriends modificaciones al través del
tiempo, dichas modificaciones se han debido a gue los distintos
autores gque han hecho uso del términe lo han venido "adecuando a
3us necesidades™. Dentro  de las distintas propuestas de
modificacién en el contenido y significado de este concepto, la de
Susana Torrado es una de las mas importantes, en virtud de que su
trabajo ha servide de base no sélo para el desarrollo de estudios
posteriores, sino también para gque se¢ creara una creciente
confusian sobre el significado real de las estrategias de
supervivencia.

Torrado propone gue €l concepto, de acuerdo como ha sido
concebido y utilizado por Duque y Pastrana, es incompleto. La
autora considera gque el estudio de las condiciones de supervivencia
al estar enfocado a las unidades familiares de tipo marginal reduce
el campo de analisis porgue de entrada deja de lado la posibilidad
de incluir el estudio de aquellas familias que no forman parte de
esos sectores marginados urbanos (o incluso ni siquiera del ambito
urbanc}, como seria el caso de la pequefia burguesia urbana o de los
estratos obreros gue logran un ingreso y por ende, condiciones de

B Sysana TORERGD “Stbre los eonceptos de ‘estrateqias tantirares ce viga® y "process de tepradit
de s fuerts de trobajo't notas teirico setodslégrcas® Trabajo pressnteds al JTgller sobr rategias 4
superyivenriy, orqantzade por el Progress PISFAL, en el (entro de [studios Urbanos y Regionales (CEUR), Buenos
Wires, 13-14 de marzo de 1960. Reproducido psr la revista Jewsgratis v Econceis de £1 Uolegio de Mésico, en el
Vol. XV, nim, 2, en 1961.
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reproduccion gue van mas alla de la pura supervivencia. En virtud
de esto, para ella es necesaric tomar en cuenta “la dindmica de
reproduccién de laz diferentes clases y sstratos soclales en una
saciedad concreta” (Torrado,1981: 205).

Pero no s¢lo esc, atro elemento que modifica la esencia del
concepto de Dugque y Pastrana es Qque para esta autora la
reproduccién no puede ser entendida sé¢lo en un sentide puramente
ecenomico. Desde su puntoe de vista, para estudiar la reprodugcidn
de las unidades familiares, el punto basico de referenctia es tomar
en cuenta la consideracion biolégica, entendiendo como ésta a la
creacion, supervivencia y desgaste de individuos miembros de la
unidad familiar. Esto implica gue en el estudio de las condiciones
de vida de la clase obrsra habria gque incorporar elementos del
analisis demegrafico tales tomo la natalidad, mortalidad y las
migracicones laborales.

A traves de estas dos modificacicnea basicas al concepto
original ella propone utilizar el concepte de Estrategias de
Supervivencia Familtar.

De acuerdc con Arglello el nuevo congepto se diferencla en
contenido del anterior en dos aspectos fundamentales “a) 4 la
preocupacion por la reproduccion material de la poblacién a través
de gu participacién econémica, se agregan ahora los comportamientos
encaminados a asegurar la reproduccisn binlégica del grupo: b} de
un fendmenoc social que s6lo alcanzaba & cierros grupos suberdinaders
y explotades, ahera se trata de un fendémeno social que alcanza a
todos los grupos y clases soclales.,” (Arglello,1%81: 133),

Pero siguiendo también a Arqguello podemos decir que, si bien
es clerto resulta valida la aportacion de Torrado, tambien es
clerto que no por eso dela de tener valider e {mportancia el
concepto segun como fue definide por Dugque y Pastrana. “No hay
dudas que el nuevo concepto de i i - Y hace
referencia a un fenémeno soclal mas global y mas rico en
dimensiones dentro de su c¢ontenido, comparado con las

., tampoceo hay duda de que estas ultimas son una
parte de agquellas estrategias de vida para algunos grupos
determinados dentro del conjunto de la sociedad. Esto no debe
significar, sin embargo, que la aparicidén de un nuevo concepto mds
general, sustituya o borre del discurso clentifico a los conceptos
mas especificos gue recortan aspectos parciales de la reslidad
soclal que hacen parte de aquel fendmeno mas global. De lo
contraris, dabiéramos arrojar por la borda conceptos como los de
soclaliracién y aprendizajc; mnigraciones laborales; o divistén
familiar del trabajo, que también hace parte de 1us comprrramientos
basicos enumerados per Torrade dentro de los componentes de las
‘estratregias familiares de vida’'. Lo mismo &5 plenamente valido
para las ‘estrategias de supervivencia’', las gue, al igual que los
anteriores, ostentan suficlente autonomia relativa comc para
ajustar un desarrollo conceptual propio que le permita su
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tratamiento cientifico a nivel tedrico y empirico.” (Argiello,1981:
193),

4. DEFINICION DEL OBJETO DE ESTUDIO.

Hasta aqui hemos hecho una breve revisién de los diferentes
elementos tedricos que nos son de utilidad para precisar los
criterios que normaran nuestra eleccidén sobre el objeto de estudio
empirico y establecer as1 las bases para el estudio de 1as unidades
de analisis™.

En base a la breve revision bibliogriafica que hemos presentado
en la primera parte de este capitulo, podemos decir gque, aungue en
principio estamos de acuerdo con los planteamientos eskozados por
Rendén y Salas sobre la serie de equivocos que existen en el maneje
del término "eccnomia informal”, también es clerto gue la propuesta
de dichos autores no nos parece 1o suficientemente acabada como
para permitirncs desechar poer complete o1 usce de dichoe concepto.
Antes bien, retomando sus observacicnes al respecto, consideramos
que rmucna de la dificultad que el uszo del termino tmplica se puede
eliminar i par lo menes se  clarifican suales  con las
caracteristicas gue deben reunir lac unidades para poder ser
consideradas dentro del estudio.

Para empezar hay Gue aclarar gque de ninguna manera estames de
acuerdo con los planteamientes del enfogue necliberal, en tanto que
en dicha corriente se plantea la ‘“informalidad” como sinénime de
“falta de legalidad”™. lCesde nuestro puntc de vista, esta forma de
ver el fenomenc esta mas cercana a los planteamientos sobre la
“economia subterranea’ (seccion ) y por ende, no ayuda a entender
bien el problema, en ultimo <e los cascs mas Jue relacicnarlc con
el mercade de :rabaic y las condiciznes de vida de la poblacién lo
remite a un crden puramente juridico y fiscal.

Tampoco estamos de acuerdo con los planteamientos de
OIT/PREALT respecto a gue la informalidad nc es funcional para el
sistema, Cesde luego se reconoce gue la persistente existencia de
unidades economicas de las que ge clasifican como informales en
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los paises de América Latina resulta ser una "desviacién” respecto
a las relaclones sociales de produccidén que caracterizan al modo
de produccion capitalista, pero esto tiene una razén de ser y es
que en nuestros paises, con todo y el gran avance y expansion de
dicho modo de producciétn a 1o large del presente sigle
(principalmente desde la Segunda Guerra Mundial, a la fecha),
todavia persisten formas de produccidn cuyas caracteristicas no son
tipicamente capitalistas {prueba de ello es la importancia relativa
que aun conserva la produccidn agricola por mediec de la economia
campesina, o el hecho mismo de que en el medio urbanc en vez de
recurrir al mercade se siguen produciendo en el hogar muchos de los
bilenes y servicios de consumo familiar) y aungque estian de una u
otra forma subordinadas (y en mayor o mencer grado) a las
condiciones de funcionamiento del modo de produccion predominante,
no dejan de tener sus particularidades que las hacen diferentes a
aquellas que si se rigen por las leyes de funcionamiento del
sistema imperante,

En este sentido retomamos la propuesta de la corriente
marxista gque reconoce el caracter funcional de la informalidad al
sistema y apoyamos los planteamientos en torno al hecho de que
permite, por su exlstencia, el abaratamiento de la fuerza de
trabajo, muchas veces muy por debajoc de las 1llamadas normas
"ideales”, sin que esto devenga en un conflicto social que resulte
irresoluble para lo3 mecanismos de control institucional.

Otro elemento valioso que es preciso rescatar Jde la propuesta
marxista es que no se puede pensar el problema haciendo la divisidén
tajante (como lo hacen los planteamientos de OIT) entre “sector
formal” y "sector informal®. Reconocemos el valor de considerar la
existencia de un ceontinuup a lo largo del cual se puede encontrar
una extensa gama de formas productivas y relaciones salariales que
se van entrelazando para conformar una estructura productiva global
que resulta ser completamente heterogénea y que por lo misme no
permite hacer una estricta clasificacion generalizada, tanto de las
que se pueden considerar como unidades informales como de aquellas
que serian estrictamente formales. A nuestro modo de vor ambos
casos existen 8010 en los puntos extremos del conjunto de 1a
estructura productiva y la gran variedad que predomina hacla el
interior de la escala no permite establecer una frontera clara de
diferenciacion, En muchos de los casos podemos encontrar unidades
economicas que pueden funclonar en términos "formales” en algunos
aspectos e "informales” en otros

Respecto a las unidades econdmicas podemos decir que al nivel

un
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mas general de clasificacion se pueden encontrar dentro de la
economia informal dos categorias: las unidades familiares y las
microempresas y consideramos que es importante definir la manera
diferenciada con que se entocan los papeles que dentro del sistema
econdmico general esta jugando cada una de ellas, ya que de la
claridad de esta diferenclacion sera que logremeos una mejor y mas
cabal comprensién de la informalidad.

Desde el punto de vista que guia el presente trabajc se
concibe que la gran diferencia que priva entre las unidades
familiares y las microempresas {sean preductivas o comercialesj)
estriba en la forma en gque participan en =21 proceso de reproducciéon
del capital., Asi, mientras las unidades familiares tienen su origen
generalmente, aungue no siempre, en las necesidades de subsistencia
de los miembros de la familia -aungue algunas veces (muy escasas
por cierto) como resultado del exito en su "negocio” posteriormente
se conviertan en unidades "microempresariales”-; por el centrario,
las microempresas desde el momento mismo de su nacimiento se
conciben como ubh mecanizmo de valorizacion del capital invertido
{aungque a una escala sumamente reducida) por el propietario de los
medios de produccion en el caso de las unidades productivas, o de
las mercancias cuando se trata de unidades comerciales™,

De aqui resulta fundamental entender entonces que 14
importancia de las unidades informales familiares estribta en el
papel clave gue :2s%as luegan en la reprcduccicen de la fuer:za de
trabajo.

Esto nos lleva a dos consideracicnes mas: en primer lugar, se
puede ver a las micrecempresa: no sclo come peguefias unidades de
valorizacion del capital, que en algunos rengslones se mueven en el
ambito de la "no legalidad” y por lo tanto estan confinadas a
permanecer en la dindmica de la competencia en desventaja; sino
que ademias, hay que pensarlas como una estrategia que surge dentro
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ciprta Firma construztarai ¢ t'en, o0 ciras szavvones se da ol cacn S8 los tradasadores gue prestar sefuiciss
perssaales (ploaeros, rejaradores de ajeralys elactizdiee s, seryrairas fieestizas, et 1 oen dande la
reiacidn que o2 eetal!ere g4 o5 calarvgl, pers i3t 3 se lratgis My ose pdla ratsszsebiands cintrg tepital
vartadle, siea costra injresss de tipc perssaal In wirtad de estas difaccitades jora is ciantiecicn es g
hewos preferida no considerar individegimente 2 sy *isformales® y por esa ssle agy atzcareess ot eatudio de
Tas slras dos waidades looanaliens qoe newos lenlificade.
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{sungue ne racionalmente} del sistema ecconomico capitalista para
aminorar las presicones urbanas que s5e generan por la cteciente
escasez de empleos™; y en segunds lugar, gue para lograr mejoras
resultados en la busqueda de la reproduccién de 1la fuerza de
trabajo. las unidades familiares se ven precisadas a recurrir a una
serie de estrategias de supervivencia, una de las cuales {que es
la que interesa para este estudio) ez la formacidén de unidades
econdmicas {de produccién o comercializacion) de caracter informal,
cuyas caracteristicas principales son: el escaso capital invertido,
bajos niveles de productividad, reducida velocidad de circulacién
del capital, participacidn de todos {0 por lo menos la mayoria) de
los miembros de la untidad familiar, precariedad de los instrumentos
tecnicos {de reducide valer comercial e inclusoe muchas veces
elaborados dentro de la misma unidad), persisteate inestabilidad
economica, ausencia de financiamiento y, por lo general, elevado
indice de mortandad (de las unidades eccnomicas).

B fste sims e To que hace pulredibie que sea pa lys gramdes Tiudades de lus gateey del lerter
marde, v wis especificescate en decricd Latine, dande 1o presentna § peradsteccia de la iaforsalidad se bace
by tosprensataly sytdente y como 2 partiz 2 14 grave criis gue afects o o reglan desde finalss de los
seirats so importanciy wuestry un clars dygemsy
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CAPITULO 3.

LAS CONDICIONES ECONOMICAS
DE LOS ULTIMOS AfNOs



1. LA ECONCHMIA INTERNACIONAL.

A mediados de la decada de 1os setenta (1974-1975) las priancipales
economias del mundo capitalista enfrentaron la recesidén mas severa
desde el término de la Seqgunda Guerra Mundial y pese a que lograron
una “rapida” recuperacion, para el aro de 1980 sobrevino su recaida
en una crisis econdémica menos profunda pero muche mas prolongada

de mayores efectos, la cual, de acuerde a la 1légica de
funcionamiento del sistema capitalista internacicnal, tuvo serias
repercusiones en las economias subdesarrolladas, particularmente
en las de l1o0s paises de Ameéerica Latina.

Ante ol estancamiento de la actividad economica y los elevados
indices de desocupacien registrados en los paises centrales
{considerados como loz mas altos desde la depresiéon de los
treinta), se di¢ en elles el resurgimiento ds la politicas
prcteccionistas, las cuales tuvieron un efecto inmediato gobre el
comercico internacional, registrandose una drastica reduccion en
esa actividad en términos absolutos, a causa de la contraccioén en
la demanda de impoertaciones por parte de los paises
tndustrializados.

En el caso de América Latina, tres fueron los elementos
decisivos para que se presentara la crisis: el primero de ellos
fue la desfavorable evolucldn del comercic exterior, que se
resintio a trvaves de una cuantiosa reduccion en 1l venta al
exterior de sus productos primarios -gue confoermaban ol grueso de
las exportacliones de la regién-, lo que 3 su vez provocod una
continua y marcada disminucion de la relacion de los precios de
intercambto -por los efectos de la ley de la oferta y la demanda-
entre los productes wendides por las economias latinoamericanas y
los blenes manufacturados que se importaban Jde los paises
centrales.

En un dgequndo término encontramos el hecho de que en la
mayoria de loa paises industrializados se& implementaron medidas de
pelitica economica, con ¢l objeto de hacer frente a las tendencias
infiacionarias. Hay que mencionar, en particular, aquellas
vinculadas con =1 control de la oferta monetaria y del Qaficit
fiscal, gue provocaron el alza de las tasas de interés en los
principales centros financieros internacicnales y que, por una
parte, reforrzaron la disminucidén de la demanda por importaciones
en los paises centrales y por otra, produjeron una elevacidn del
servicio de 1la deuda externa de }os paises de Aamérica Latina,
ocasjionando que <ce efectuara una cuantiosa -~y creciente-
transterencis dc re~ursos desde nuestros paises hacia las economias
acreedoras; fendmenoe, este ultime, Jguec cierca fuerte presion sobre
la dispenibllidad de recursos para el desarrello desde finalers de
la década de los setenta.
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Un tercer elemente -y quiza el mas significativo- en la crisis
de los paises de América Latina fue la acentuada reduccién del
ingrese neto de caplitales desde 1%52, ya que se produjo despues
de un largo periodo de intenso crecimiento tanto de la inversion
externa, como del otorgamiento de créditos del exterior, que
conjugados durante varios afios habian creado y alimentado una alta
dependencia de ellos por parte de les paises latincamericanos para
el funcionamiento de su economia; ademas de que su disminucién se
did en forma abrupta y coincidié con la presencia de los otros dos
elementos anteriormente mencionados, [CEPAL, 1985 y 1989)

2. LA CRISIS ECONOMICA EN MEXICO.

En el marco de recesion generalizada de la economia internacional
y de los paises de América Latina, a partir de 1382 se presenta en
México la crisis econdmica mas severa desde el inicio del auge de
la posquerra.

En el casc mexicano, ademas des loz eiemeantos comunes del
conjunto de latinoameérica, se sumd la fuerte caida de los precios
internacionales del petrolec, rama de la actividad en la que el
gobierno habja cifrado grandes esperanzas dentro de su “estrategia
de desarrcllo nacicnal” desde 1976 y gue, ante las adversas
condiciones del mercado internacional mostro el grave equivoco que
era haber apecstadc el futuros ecconomice del pais en la casi
exclusiva exportacion de un products primario.

Es asl que a partir de 1982 el pais ha tenido que enfrentar
un acelerado proecasc inflacionario (gque a la fecha no legra ser
superado del todo) y un fuerte desequilibric en la balanza de
pagos, log cuales s=e¢ han atacado redlante disminuclones drasticas
del gasto publico, la implementacién de una politica de ajuste
continuo del tipo de camdbio {devaluacion del peso frente al dolar)
y de fuertes restricciones en materia de salarios

los resultados de la politica de ~“estabilizacién™ aplicada
durante el periodo de la crisls son, entre otros: reduccion
sustantiva del gasto publico {que ha afectadc d= manera importante
los programas sociales del jcblerne, taies come zatud, educacion™,
vivienda, etc.), descensc en 1os niveles de preduccion y consumo

l!. Par rieeply, ! 2312 £0 edusaciin e reduys, en ter
Jaste ea pgriceilurg se redejs 83 o




nacional, un aumento significativo en los niveles de desempleo,
aumento en las tendencias a la concentracion del ingreso vy
capntraccion del salario real {CEPAL,1990: 21 a 39; Cortés,1990a:
1 a 7; Renddn y Salas,1990a: B8 a 16}.

En general, para el caso de México podemos afirmar que el
ajuste econémico puesto en practica a partir de 1882 produje un
aumentoe en la extensidn e intensidad de la pobreza y un mayor
degsarrollc de las actividades que en general se denominan <omo
“informales~. A continuacisn trataremos brevemente algunos ds los
indicadores que se vieron mas fuertemente afectados por la crisis
econdmjca.

A. ElPreducto Interno Bruto.

Durante el perliodo 1$80-1988 el Producto Interno Bruto de México,
practicamente no crecio (1.0%), y la tendencia observada fue
todavia mds grave durante el lapsc 1982-1888 ya Jue en este caso
el crecimiento del PIB se reduje a sélo 0.1\, obkservéndoge las
notables disminuciones de 4.2% en (983 vy de 3.7V en 1986 (véase
cuadres 3,1 y 3,1A). Aungue es precisc aclarar gue la fuerte caida
de este indicador en el afic 1986 se debe, en parte, al
comportamiento de los prezics in%ernacionales del petrdleo, que
sufrieron la mayor Jdisminucion histérica. De hecho, entre 1586 vy
1565 los precios se redujercn a 1i.86 y 12.27 dolares por barril
Y no se recuperaron $ino hasta 1329 cuando alcanzaron 15.49 Qdlares
por barril. Esto desde luege tuvoe su fuerte incidencia en el
compertamiento del PIB nacional, que 5010 opservd ung recuperacioén
significativa hasta 1989, ya que en dicho afic crece un 2.3% (vease
grafica 13}.
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ESTRUCTURA PORCENTURL
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ACHOPELUSRIE 8.1 L $.44 8.3 .41 §.41 §.98 8.3
RINRIR e 3 185 3.7% b1 .63 3.9 e
AAMPACTURAS 2212 101 N33 208 LI B i UM
tansTRUCION &2 [} 5.1 5.42 5.4) 5.0 §.04 (R
ELECTRICIDAD  6.97 1.12 113 1L L 1.3 1.5 .43
(ongRC1g 798 8 U RW M4 BW WP BN
TRMSPORTES (4 892 612 6.1 (93] (B [ §.4)
5. FIMGNCIE. 8.5 B8 941 §.80 .50 e WY 167
S, TamMALES 1715 1743 172 1877 1B.IF 0 19.86 1848 16.4
S. BAMCA#IZS 308 108 L LW 128 L LY e

H1E 1908 100 iy (06 1000 B0 1000 1008

Fuentet SPF, Sistema 4o [yeatas Nacrenales, 1960-198¢

Cudsk) 118, PROQULTO INTERNQ RRUTQ
VARTACION PORCENTYAL

’ THRC
1981 [31H 158 i 1985 183 1987 1938 ERCLAN L5 I T 1

AOROPECURRN 1 -l 10 1.7 1 -k 1.1 RN S B 1.2 N
nINERLA 1.8 8.7 (B 1 ER} -4t 5.1 [ K] -0 A 4.4
RANUFALTURAS g4 -17 - 56 s1 47 1.4 1. b [N [N
CONSTRUCCLIO Wb -7 ) 1 14 17 -3 15 33 3.0 -1 4.3
FLECTRICIONY 11 % 97 1t 89 5.3 3.6 ) s 8.9 [N] [
(- et ] DTSN B 78 2.8 i1 5 [ %] 1.2 1.1 0.0 1.5
TEANSFERTES 101 JE 5.1 I3 TS ¥4 1.8 N (%] 1.1 12
§. FINCIE. £ 5. 1 St 1 1y It 17 1] [ 3.7
$. (OMRALES 74 18 i 1% -2 -0 i1 LK) 11 IR [
S. BRNCARICS - - - - - . . - - . -

TeTaE £33 -1 54 LT 1.5 i 1A 1] [N}

Fuentes Cdiculos tacesss en cifras le SFF, Sistesa do Cuentas Nacipnales.
1 Pretiniagr

B. L i ; & I3

${ btien es cierto, ya desde 1376 el indice inflacicnaric venia
mostrando una clara tendencia ascendente, con la entrada franca

de la economia en recesién en 1982, éste se lincrementa
notablemente (98,9%) Yy a partir de entonces se mantiene en tasas
por encima del SO% anual, hasta alcanrar 159.2% en 1926 (vease
cuadros 3.2 y 3.3), tendencia que no logro “abatirse” hasta 1989,
afio en que disminuydé a 25%v. De acuerdo con el Banco de Mexico,
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GRAFICA 1. MEXICO
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entre 1982 y 1988 1os precios al consumidor y productor se
incrementarcn alrededer de 48 vy 43 veces, respectivamente, tan shle
en el bienio 1383-B4, caracterizado com> un periode en el que
disminuyh el ritmo inflacionario, el aumento acumulado de los
precics al censumidor fue de 187 .7%, A partir de 1985, y antes de
aplicarse el pactc de Sclidaridad Econimica, se intensifich ese
procesc; de diciermtre de 64 al mismo » de 1986 ios precios se
elevaron 235.9%7, y hasta iciembre de (387 lo hitlercn en 773,23\,
Er 1982 se interrumpih sticamente esa tendencia y disminuyd
notablemente la con 1la gue wvenAa desarroll ndose el
ferfmann  AFn asA la inflacidn llegh a s
tads el sexenic da De la Madrid, perc =t
con 138 tasas nadicnales previat v sobre todo cen las de los pahses
con los gue el nuestro sostlene relacicnes comerciaies en form
significativa {(come los Estaldos Unidos).

8%, la cifra m s baja en

edavia aita =i 3e JLLpaT3
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CUADRO 3.2, INFLACION
ANUALIZADA (DiIC).

1982 48.9
1983 80.8
1984 59.2
1985 63.7
1386 105.7
1987 159.2
1988 51.6
1989 25.0

Fuente: Banco de México
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Foente: Sance de Né1ice, Indice Masimaa) de Prociey ol Lomwmider,

La tntensidad y desigualdad con la que se manifestd el alza de
precios a partir de 1982 estuvieron daterminadas por un mecanismo
de incrementos continuos de precio, dssarrollade tanto por las
empresas como por la politica gubernamental de precios y tarifas
del sector pablico, tasas de interés, tipo de cambio, precios de
qgarantia y controlados, lo que contribuyd considerablemente a
generar las presiones inflacicnarias ya indicadas.

En forma similar fueron afectados los salarios. Pese a haberse
visto sujetos a varias revisiones, no s4lo anuales como habia sido
Io usual sino semcilrales & incluso trimestrales, sin olvidar los
aumentos de emergencia, continuaron perdicado unz proparcion muy
importante de su poder adquisitivo, estimado en alrededor del 50w
en el periodo que va de 1982 a 1988.
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GRAFICA 2. HEXICO
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En suma, la inflacién ha sido uno de los principales problemas
de la economia mexicana durante el periodo 1982-1989, apenas
superada parcialmente en este ulitimo afic. La clave de la superacion
de la inercia inflacionaria se logrd sdlo cuando se controlaron
institucionalmente las principales wvariables macroeconémicas
{principalmente precios y tipo de cambio), medida desechada durante
la mayor parte del sexenio 1982-88. Sin embargo, esta caida en la
tasa de inflacidn no evito ni compensé la pérdida previa del poder
adquisitivo del salario lo que si es importante resaltar es que
sirvié de precedente para que el goblerno de Carlos Salinas
iniciara su gestién con el Pacto para la Estabilidad y sl
Crecimlento Econdmico (PECE), que a la fecha ha sido renovado ya en
dos ocasiones, Siendo el propdsito de este nuevo pacto, con base en
la concertacidén, el de mantener el control inflacionario para
sentar las bases de una recuperaclon modesta pero sostenida.

De acuerdo con las politicas de restriccién salarial
implementadas y por los efectos de la inflacién, desde 1982 en
adelante se acelerd la perdida del poder adquisitivo de los
asalariados, a tal grado que "la caida del salatic minimc real fue
de poco mas de un 50V entre 1982 y 1989, y de aproximadamente 60\
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respecto a 1976 {afio en gue alcanzd su maximo). En 1982 el salario
minimo real fue casi igqual al de 1970" {Cortés y Rubalcava, 1990:
I-3}. EBstos porcentajes por si mismos nos dan una idea de la dureza
con que la crisis ha golpeado a las clases rrabajadoras a lo largo
de los Gltimos diez afios.

C. El empleo,

De acuerde con lo que se ha presentade hasta agui, es innegable
que la recesién econdémica al afectar el funcionamiento de la
economia nacicnal tuvo serics efectos sobre la clase trabaijadoera,
uns de cuyas principales vias, como ya se vio, fue la reduccion en
el poder adquisitive por el efecto combinado de la espiral
inflacionaria y las restricciones salariales impuestas. E£1 otro
mecanismo, no mencs importante gque el ya mencionado, aungue quiza
si menos evidente de acuerds al enfogue de medicicen de las
egtadisticas oficiales, €s el que se refiere a la forma en gue la
clase trabajadors resintiod la crisis a traves del empleo.

Por 1o que respecta a3 la informacién existente sobre la
ocupacion en los sectores ne agropecuarios en Mexicoe y guardando
las Jdebidas reservas por las limitacicnes de cada una de las
fuentes de informacion iprincipalimente el Sistema de Cuentas
Nacicnales, los Censos Economizos y la Encuesta Nacional de Empleo
Urbano)l ya apuhtadas por Rendén y Salas® (vease FRenddn ¢y Salas,
1990b: 4-73% resefaremors eon forma breve leos impacios de la recesion,

Qe acuerde con les sutores, durants ta década de los ocheata™
el emplee se caracterizé por el predominic de los sigulentes
procesos: profundizacidsn de la “terciarizacidn” de la economia;
tendencia a la concentracidn del capitral en 1a industria yersus una
tendencia al! aumento Jde la ‘precartedsad” en el comercic y los
servicios y: aumente del trabaje no asalariado,

En un trabajo antericr ellos habian mostrado como el proceso
de terciarizacion se inicié en Méxice por los afios cincuenta
(Renden y Salas, 1987)”. A la luz de su reciente andlisis, durante

B deearegine goe C1gur £4l8 Basady £ 25 retvitalee tRtEMLICL 2ar Eslay sutorey.

N Loy suteres analiran yn peeicds sas 2eslis HISTS-LVER) que €] de nuealry intares (1533-193%), ng
Tystaate, s Porms Je parosioedn de sy reseltazie mas garsite Raier <32 e ellas gin singun ircesvenieate.

I

. oReoabstante ests, Bragezs Pertta mediacte #) segetmienis de 2y Lenses e Panlacion v Broigeds de
1953, 1950 5 1000 mometrs que tos fradajarives £ soalerigddy ran S3neftyrsn G praporcids tapartants gel
eRgles ma Meeicz yrade srzesl @ gran ifrrenzry e que fade, 03 ee 18Dy 1952 oo aite prrrestaje (M Uy
eepeiltvpmentic] ooy soarted; i ! smgtse agrepacesris y wureiry coay, (oatiree tramsiuree el tiengs
5 e seaselida €7 systewd sapvtalesta en paferar do<tintay 2 lg industroal, o) comercie o3 o seiter que se va
rsastitoyenls o Q0 4237200 A 3T EDECUTIE JIB RAVI L0MIZA acESITE ® 2uanty & e Sapprtsnsys del tradajy
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la década de los ochenta este proceso se ve reforzado porque, a
partir de 1982 el sectcr manufacturero redujo considerablemente su
capacidad para generar nuevas ocupacicnes, ya que pasd de una tasa
media de crecimiento anual de 5\ en 1975-80 a 3% en 1980-85 y 1.83%
en 1985-89%, lo que se vié reflejado en una menor participacion
relativa en el incremento netoc de personas ocupadas en
establecimientos fijog del 4£2% al 31y, entre el primer y segundo
perisdo de los mencionados, respectivamente. Desde luego, el
terreno perdido por el sector manufacturerc represento un avance
en términos relativos para los sectores comercio y servicios (véase
cuadro 3.4).

Sin embargo, paralelemente con el proceso de terclarizacidn,
los indicadores mostraron que a pesar de que en el lapso 1980-89
el comercio y los servicios fueron los sectores gue mayor dinamismo
mostraron en cuanto a la creacion de emplecs “a fines de la ultima
década ambos sectores absorbian ya las dos terceras partes del
personal ocupado total y mas de la mitad del personal asalariade”
(ihidem:12). Tendencialmente el tamafic de los egtablecimientos de
dichos sectores es cada ver menor y tambieéen cada vezr se incrementa
en ellos la proporcién de gr 3 i

Esto ultime tilene una inmpertante implicacion respecto a la
actividad eccndomica urbana pues, aungue entre 1380 y 1983 se
crearon 2.6 millones de empleos, una alta proporcicn de astos
nuevos puestos de trabajo corresponden a la categoria de ne
asalariados (con una ~lara %endencia a increrentarse alc Jon afio),
19 Que lleva a inferir gue la profundizacicn en el preceso dJde
terciarizacien esta fuertemente ligada c¢on la puesta en practica
de estrategias de supervivencia por parte de las unidades
familiares para enfrentar los efectos de la crisis econdémica (hay
que recordar que cada ver las unidades comerciales y de servicios
son de menor tamafio y por lo mismo de menor capital invertidoj;
efectos que, de acuerdo con los datos gue ofrecen las estadisticas,
mas que estar ligados a una falta de fuentes de trabajo, tienen gue
ver con el deterioro del ingreso real de la clases menos
favorecidas.

.

LA UM LY PP e: [P0 tedaeta sas ge e tercerd parte de a3 tratajadares del coeercio eran ns
asalariadas, 1o z4a) la congrerte es 14 roma ng agrisola que ofrece mayer espacis para éste tipa de
tradajedarest (Rartia, 15071 447 y #4271 cease taedidn Carcve, 1M
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CUADRO 3.4,
TASAS DE CRECIMIENTO MEDIO ANUAL DEL EMPLEC SECTORIAL

1975-1980
Manufac Comercio Servs TOTAL
ESTABLECMTOS 1.23 3.66 §.40 3.53
PERS. OCUP. £.99 5.44 7.00 5.56
ASALARIADOS 5.29 5.89 7.4S 5.081
NO ASALARDS. 1.62 5.01 6.20 4.90
T. M. U.« 372 1.72 2.49 1.96
1980-198%
ESTABLECMTGS 0.52 1.67 4.40 2.33
PERS. OCUP. 2.32 4.09 7.00 4.24
ASALARIADOS 2.98 5.20 7.45 4.38
NO ASALARDS, 2.15 2.95 6.20 3.85
T. M. U.« 2.39 2.38 2.49 1.86
1985-1989
ESTABLECMTOS 5.92 10,27 11.56 10.19
PERS. OCUP. 1.83 7.46 12.14 6.44
ASALARIADOS 1.64 8.44 13.72 6.20
NO ASALARDS. 4,35 6.35 $.06 7.08
T. H. U.» ~3.86 -2.5% .52 -3.41

Fuente: Rendon y Salas, 1990b: Cuadro 1, p. 486,
+ Tamane medio de las unidades,

3. CRISIS ECONOMICA Y EMPLEO EN LA CIUDAD DE MEXICO,

De acuerdo con la informacién de los Censor Econdmicos™ el
comportamiento del empleo en la ciudad de México es andlcgo con el
observade a nivel nacional, en lo gque ce refiere a las tendencias
al aumento de la participaciodn relativa dentro del total, tanto de
las unidades econdémicas pequefias, comc del trabaje ne asalariado;
aunque al mizmo tiempec se observa que entre 1375 y 1389 el empleo
en el Distrito Federal pierde importancia relativa, respecte al
nivel nacional, en su participacidn del! sector manufacturero,
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comercio y servicios.

Asimismo, durante el periocdo se observa que en las actividades
comerciales, la evolucién del emplec “"estuvo fuertemente marcada
por la conducta de clases como comercio de consumo no alimenticio
al mayoreo y al menudeo en establecimientos especializados, ast
come por la clase de comercio alimenticio y de tabaco al menudeo
(clase que contiene 3 las misceldaneas)”. (Rendon y Salas, 1990a:11)

Por su parte la ENEU pareciera mostrar cifras contrastantes
con las de los Censos Econémices (segun esta fuente entre el primer
trimestre de 1973 y el primer trimestre de 1989, el Area
Metropolitana de la Ciudad de Mexico incrementd su participacién,
respecto al nivel rnacicnal, en cuanto a personal ocupado de 50.53%
3 51.25\, respectivamentel, sin embargo, Rendon y Salas dicen que
esto es aparente, lo que sucede es gque la ENEU 3i puede captar las
actividades por cuenta prcpia gue son omitidas por les Censos
Econémicos, debido a que estos ultimos estan abocados a recabar la
informacion de los establecimientos fijos; no obstante las ventajas
sefialadas, al mismo tiempo la ENEU, per los criterios de captacién
que utiliza sobrestima el incremento del emplec ({Garcia, 1988;
Rendén y Salas, 1985).

A pesar de estas notables diferencias entre ambas fuentes,
los resultades de la ENEU coinciden en marcar la tendencia a
“frenar el process de salarizacion” observadoe por les Censos, asi
come por el incremento en el praoceso de terciarizacion, ya que
paralelamente se :ncrementa en forma notable tanto la participacion
del trabajo no asalariade come de los sectores comercio y servicios
y eato se debe en gran medida a que la industria de la construccién
y el sector manufacturero, que hasta entconces eran 1os que
observaban el mayor dinamismo en cuanto al crecimiento del empleo
asalariado, son fuertemente afectados por la c¢risis. “Aunque la
mayor parte del incremento neto del empleo correspondio a
ocupaciones asalariadas, éstas crecleron a una tasza mucho menor
{36%) que las no asalariadas (94%}, de tal manera gque el peso
relativoe del trabajo asalariado en el emplieo glcbal se redujo del
81V al 75V. El mayor dinamisme de las ocupaclones por cuenta propla
caracterizéd a casi todas las ramas, pero el grueso del incremento
neto del trabajo no asalariado (B5%) se concentro en el comercio
y los servicios.” (Rendén y Salas, 19%0a:15)

Destaca ¢l hecho de que dos terceras partes del emplea en el
comercio era de tipo no agalariade; que 155,0C8 personas {15V del
total} no contaban con  establecimiento fijo, es declr eran
vendedores ambulantes y gue apreoximadamente el 10V de los que
trabajaban preparands o vendiends alimeatus lo hacian en la via
publice o a Jdomiciiilo,

En sintesis, para el <asc de ia Tiuwlad Jde Mexice ae conlirman
las tendencias que existen a nivel nacional de aumentar el empleo
de tipo no asalariado, experimentan una reducclén del tamafio medio
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de las unidades y la aceleracion del procesc de terciarizacion; por
ello, resulta valido afirmar que también en este caso particular,
el comportamiento del empleo, mis que reflejar una falta da fuentes
de trabajo, esta fuertemente ligado a la proliferacidn de acciones
de respuesta por parte de las unidades familiares para
contrarrestar la disminucidén de sus niveles de ingreso por 1la
crisis,

4. LA INFORMALIDAD EM EL MARCO DE LA CRISIS.

Haseca agui el anilisis de las fuentes sestadisticas sobre el empleo,
conjugado con el contexto de crisis de la economia mexicana desde
1982 a la fecha, nos han llevado a plantear gque la gran
proliferacion de actividades por cuenta propia y el tremendo
incremento de la proporcisn del trabajo no asalariado demuestran
gue, sl bien es cierto, la poblacidén urkana ha tenido que enfrentar
la reduccion en la capacidad de absorcion de la fuerza de trabaje
por parte de las unidades econdmicas de funcionamiento bajo la
logica de acumulacion capitaliista (estc es, aguellas unidades que
trabajan bajoe 2as normas furidicasc vy fiscales” gue reglamentan la
economia con un medudl operandi basadc en el empiev de trabaje
asalariado y cuyoc objetivo final ee la acumulacien del capitaly,
en realidad el preblema masz grave a gque se enfrentan las familias
de trabajadores eg la disminucién real de su ingreso, con el

consecudente deterioro de sus niveles de vida.

Algunos estudics empiricos han demostrado que es e¢n los
principales centros industriales del pais donde se generan y
reproducen mayoritariamente los sectores no asalariados y esto
responde basicamente al hecho de gque tales sitios son al mismo
tiempo los ceontros gue concentran log mayores porcentales de la
poblacidén urktana {(Garcia, 1%39; Kowarick, 1§72 y Sourza, 19380).

Si a4 este "patrén” de comportamiento agregames el contexto de
recesion de la actividad econoemica, encontraremos fendémenos como
el que se ha venidoe nactendo cada vez mas presente en la ciudad de
México en los ultimos afios de una expleosiva proliferacién de gente
que s¢ dedica a las actividades comerciales en la via publica, de
venta y preparacion de alimenteos callejeross y de surgimiento de
pequenas uinilaldes (Tromerciales y de produccion) sobre tods en las
zonas mas pobres de 1oz alrededores de la ciudad. £s ¢videonte gue
el desmesuzradc crecsirients de estas actividades (gue han exiztide
desde siempre en México, pero nunca se les considerc ¢ome un
“problema” sino hasta la decada de los cchenta) en los ultimos afos
sé6lo se puede explicar en el marco de la crisis y que, basta con
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chservaciones simples para darnos cuenta que el grueso de las
unidades existentes, en realidad no son otra cosa que “el negocio”
de la familia, donde de una u otra manera (ya sea vendiende la
mercancia, comprando les lnsumcs, cransportando e instalande el
puesto o simplemente "ayudando®} todos los miembros de esa familia
participan.

Esto nos lleva a decir que, si se qulere caracterizar a los
informales como individuos aislados en busqueda de la obtencion
“facil” de ganancias mediante la evasion fiscal o la “competencia
desleal®, no Se lograra entender en su justa medida la naturaleza
de ese fendmeno llamado ageneomia informal., precisamente porque se
estara dejando de lado el contexto socio-econémico gque lo ha hecho
crecer hasta convertirse en un fendémeno de importancia por lo que
respecta a las condiciones de vida y reproduccidon de la fuerza de
trabajo.
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CAPITULO 4.

ACERCAMIENTOS AL AREA DE ESTUDIO



1. LA ESPECIFICIDAD URBANO-TERRITORIAL DE UN AREA PERIFERICA.

La idea de considerar un progesc serriteorial especifico, como es
la urbanizacidn periferica, parte del hecho de gue durante mucho
tiempo, el desarrollo capitalista ha reguerido de la concCentracidn
de las actividades ecenomicas y la fuerza de trabajo, y ha generado
procesos de urbanizacion altamente concentradores {véase
Unikel,1976 y Lander,197S). Ahora bien, con la crisis actual del
capitalismo y leos cambios en el regimen de acumulacién surge la
pregunta de si se seguiran generandc escs procescs de urbanizacién
“concentradores” o en su caso, icudles son las transformaciones gque
han de experimentar dicheos procesos?

En principic se podria pensar que el ambite de <ransicrmacion
es nmuy lejano a una de las areas perifericas Jde la ciudad de
Méxice, sin embarge aunque correspondan a una escala macre, al
parecer en los istintos ambites urbanes estan adguiriende
especificidades propias a través de dos processcs, gue aparentemente
estarian desvinculadcos, como 10 son el de “renovacién” y el de
“expansién urbana”. De estos dos procesos, el primero recién
comienra a psrfilarse para el caso del Area Metrcopolitana de la
Ciudad de Mexico, en cambio el segundo ya se nha materializado
extencamente ceme Cexpansiin metropelitanat o ien de 1la
periferia mecropolitana,

Evidentemente gque ambos procesos son expresiocones de la
“ccncentracicn”t, sin emba al resulta valido plantear si la
cencentraci¢on urbana actual :acasc no estaria orientandose de
acuerdo a nuevas madalidades -y mas especificamente- en lo relativeo
4 la "expansién urbana y formacidn de la periferia’? £5 en este
contexto que surge la necesidad de indagar acerca de <oémo
contribuye la informalidad a la construccion de la periferia
urtana, y en que medida e} territorio {que se va produciendo) hace
a la definicioen de esa infeormalidad.

El procesc de produccion de la periferia en relacicen con el
Ambito metropolitano en conjuntd, es una manifestacicn de 1la
segregacién urbana bagada en una gestion altamente excluyente, Gue
margina de los serviclos y equipamientos mis necesarios a amplios
sectores de la poblaclidn baje la justificaclion de la existencia de
“una ciudad legal® vy “una ciudad ilegal”.

Asimismo, un proceso de produccisn de la periferia
metropolitana, como el gue esta ocurriende en el Valle de Chalco,
con importantes contingentes poblacionales procedentes del mismo
Ambito metropolitano pone en tela de juicio uno de lcs pocstulados
formulades en los setenta -axpliamente aceptado-, segqun el cual el

proceso de urpanizadion Seria  la transierencia e poplaciun
dispersa y/ 0 agrupada en asentamientcs de paja Zensidad, hacia
asesntamientos. .. mas densos, ¥ ezeaplemente wCupades. ..’
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(PISPAL,1975: 39). Mas alla de lo gue pueda significar gue la
realidad esté cuestionande <lertss planteamientos como el
mencionado {y nc es el unice), al mismec tiempo, es de destacar gue
ello pone de relieve la neceslidad de buscar nuevos esquemas
explicativos, nuevas construcciones conceptuales de los procesos
de urbanizacidén que estan ocurrieande en la actualidad; es decir,
hay que repensar la ciudad y repensar ia produccion de la periferia
metropolitana a la luz del nuevo modelo de desarrcllo gue se viene
gestando a consecuencia de la crisis econdémica que enfrentan los
paises de America Latina durante la decada de los ochenta.

De esta [orma, la preduccicen de la periferia con contingentes
de poblacien procedentes de zonas consolidadas del Area
Metropolitana, viene a inscribirse dentro de lo que ha sido
dencminado "estrategias” sociales de reproduccion -ante la carencia
total de ajlternativas-, ¥ no en el campo de las llamadas
“opclones”, que son aguellas tomadas individualmente y se dan,
necesariamente, a través d¢ la dinamica del mercade. Con ello la
produccien de la periferia gque se da en los ultimos tiempos -en
partizular en Chaleo- gueda estrechamente relacionada con las
formas sociales de “resistencia~sobrevivencla- transformacién”, o
diche en ctros teérmines, con el conflicto social” producicdo en el
seno de la segregacicn urbana.

Ya en 198%, Guillerm» Geisse y Francisco Sarattini aflrmaban
gque “los mecanismos de vrevivencia ,entre ellos las actividades
econ~omicas informales) ze estructuran en fuancien del territorio...
los mecanismas colect de sobrevivencia son por definicidén
territoriales” :(ueisse y Zazattini,13af 39y, (abe observar gque
estos autores relacionan el incremento y la multiplicidad de
mecanismos Jde sobrev a Jdesarreollades peor les pobres de las
grandes ciudades Zon la interna<icnal, la cual afecta mds
a los sectores scociales de mencres recursos que encuentran en la
informalidad "una estrategia’ para su supervivencia.

Al parecer en estas jdeas cuando se expresa que los mecanismos
de sgobrevivencti tienen unha connotacidn territorial -o que se
estructuran sopr un  territerio-, se estaria entendiendo al
territerioc como el soporte de la actividad (o de las estrategias),
© bien comc el amblito en el que esa actividad (de sobrevivencia)
tomaria cohesion. Sin embargo, s€ria posible avanrzar mas e
investigar cémo 2! espacic no s610 es continente y cohesionador de
esas estrategias de sobrevivencia, sind tambien c¢emd> se hace
determinante d2 las mismas -al menos parcialmente-, y como la
informalidad {er tanto Que estrategial hace a la construccion de
la periferia. Lo cual se proyecta en la necesidad de investigar si
es posible pensar gue la informalidad periferica es una estrategia
individual < de algunos sectores scciales tempobrecidos), yso si
se trata de una esiratogiz so~ial o colectiva -~siguiendo la
expresion de Gei1sse y Sarattini- funcieonal a las transfornmacicnes
gue Sufre el sistemd ante una prefunda crisis,
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En el contexto de estas relaciones, cabe observar que el hecho
de que amplios sectores de la periferia acudan a una mulciplicidad
de estrategias de informalidad, mas alla de presentarse al amparo
de la “crigiz”, tambieén influye el hecho de gue la principal
alternativa adoptada por la politica econdémica ha implicado el
desmantelamientc del Estado Benefactor y dia a dia presenciamos la
consolidacidn de un Estado Neoliberal, Creemos gque esta cobra
particular relevancla en relacidén a la magnitud que adquiere la
tnformalidad.

El acercamiento, en estos términes, a la tematica que define
el eje de estudio, lleva a retomar la covnceptualizacion
desarrollada por Milton Santos con relacién al "circuite inferior”
(Santos,1975). Para este autor el modelo de modernizaciéon implica
una profundizacion da las desigualdades sociales, el
empobrecimiento de amplias <apas +de la sociedad, a traves de la
distribucien cada vez mas dispar del ingresc, y a su vez, ello se
asocia con el cambio en la demanda de fuerza de trabajo y en la
genaracién de emples. ${ ello en 193 palses desarrollados significa
una disminucion del empleo, en el Tercer Mundo es mucho mas grave
aun y particularmente en las grandes ciudades. A lo gque se suma la
posibilidad de que las actividades que integran este circuito
sirvan para transferir recursos al circuito “superior", el de la
actividades "modernizadoras®, Tal como expresa Santos, el circuito
inferior de las ciudades del Tercer Mundo -y en el que se inscribe
la pobrera urbana-, bien se podria gdefinir con 1z férmula de
Lavolaler "nada se plerde, nada se crea, todo se transforma”

fop.cit s 186},

2, EL MUNICIPIO DE CHALCO DE DIAZ COVARRUBIAS.

La historia de Chalco se remonta aproximadamente haclia el afio 1000
de nuestra era en que fue fundado por los chichimecas. Durante la
conquista espafiola, debido a que era un pueblos sometido por el
imperio mexica, Chalco establece alianza con los espaficles vy
¢olabora con ellos para derrotar a Tenochtitlan., Debido a su
posicidon geografica durante 1a Colonia (se encontraba a orillas del
lago Qel misma [ombre) v hasta mediados del siglo XIX en que es
desacado el lago Je Chalrco, el lugar juyd un impnrtante papel para
el trafico de carga v pasaje {(Vidrio,i1987;}.

Aunque se desconoce la fecha en gue 3e fundd el municipio, se
sabe que a partir de 1861 al nombre original de Chalco se agregaron
los apellidos de Diaz Covarrubias. Geogrdficamente se localiza al
sudeste del Distrito Federal (ver mapa 1} y tiene una superficie
de 28,820 ha. (Ayuntamiento del municipio de Chalco,1984: 15).
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"El municipio de Chalco presenta en general tres tipos
distintivos de relieve: la primera zona posee superficies planas
y ocupan aproximadamente 47V del territorio municipal y se
localizan en la parte oeste; es ahi donde se encuentran las
ciudades de Chalco de Diaz Covarrublas y San Pablo Atlacalpa, asi
como las 4reas dedicadas a la agricultura.

"La sequnda zona consta de areas de topografia accidentada;
su superficie aberca 33V del muncipio y se encuentran en la Sierra
Nevada, que estd al este del mismo; estas dreas pertenecen al
Parque Nacional de Zequiapan.
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"La tercera zona corresponde a las Aareas semiplanas y
comprende aproximadamente 20% del Area mualcipal; esstid conformada
por valles Intermontafiosces, localizados al oeste de las poblacicnes
de San Martin, Cuautlalpan y Santa Maria Huexoculco."™ (Nufez, gt
al, ,1987a: 336},

En el muncipio de Chalco la densidad de poblaciéon hasta 19580
se encontraba muy por debajo de los promedios tanto del Distrito
Federal «como del Estado de Mexico Metropolitano (EMM) -y
consecuentemente del coenjunto de la Zona Metropolitana de la Ciudad
de México (ZMCM) -vease cuadro &.i~., Estc en buena parte se debe
a la alta porcion de su territoric de tipe montarieso, pero tambien
a que el municipio continua destinande gran parte del suele a la
agricultura y en aquellcs casos en que las caracteristicas del
suelo no lo permiten, subsisten grandes extensicones de pastizales.

CUADRO 4.1, IMCM: SUPERFICIE TERRITCRIAL Y URBANA (1960)

SUP. TERRITORIAL SUPERFICIE TOTAL

TOTAL {ha) AUCM (ha) (137(2)
(1} (2)
ABSOLUTOS (v ABSOLUTOS (v) (83}
D, F. 150300 46.5 62531.0 56.06 41.58
CHALCO 27359 8.4 1962.6 1.76 7.17
EDO.HMEXICOe 172793 $3.4 4899%6.2 43.54 28.37
TOTAL ZMCM 323003 100.0 111497.1 100.00 34.52

FUENTE: Cuadro 4.3 de Graizbord y Salazar (1987). "Expansion
tisica de la ciudad de México” en Garza y PICYCATEC,

P. 122

+ Estado de México Metropollitano (17 municipios).

Dei..ro de las caracteristicas demograficas del municipio de
Chalco, de acuerdo con los datos disponibles“ el comportamiento de
1a tasa de crecimiento natural del municipic no muestra gran
diferencia respecto del observade para el conjunto de la ZMCM,
Donde si{ se puede observar una Jdiferencia significativa es en el
crecimiente social del nmunicipic, después de que en el periedoe
1950-60 el municipic de Chalco se mostraba como un expulsor neto
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de poblacion (cuand:z ya el EMM se hatia convertide en un importante
receptor de poblacion migrante con una casa anual de crecimiento
social del orden de 2.25%'. 5in embargce esta situacidén contrasta
con lo que sucede durante el decenic 19%70-5¢0 en Jue el nunicipic
se ha ccnvertido, sin duda alguna, en un importante receptor de
poblacién {con una %asa de crecimiento social anual de 2.03%%}, ne
obstante que esti muy por debajoe del promedioc del EMM, si1 absorbe,
en términos relativos, mayor potlacion gque el conjunto de la IMCM
{cuadro 4.2). Los datos del censo de 1990 seguramente mostraran una
profundizacidén en esta tendencia. Es importante hacer mencion que,
de acuerdo ceon los cadlcules de Virgilio Fartida (1987b), para 193¢
el 62.7% de los recién inmigrados en Chalco provenia de alguna de
las delegaciones o municipios de la IMCM, Esto es, se trata de
poblacién que ya residia en la IMCHM y por algun motive cambid su
lugar de residencia durante 1la decada 1370-8¢ al nunicipio de
Chalco.

CUADRO 4.2, 2MCHM: D.F.., EDO. MEX, y CHALJO
CRECIMIENTO NATURAL Y SOCIAL (13%9-1980)
{Tasas anuales}

TASA DE CREC., NATURAL TASA DE CREC. SOCIAL

1950-60 136C-70 $970-80 1950-6Q 1960-70 1970-B0

D, F. 1.18 .21 2.33% 1.43 0.23 -0.72
CHALCO 3. 03 2.83 .85 -2.0% .50 3.09
ENG. MEXICOs 3.02 2.9¢ 3.o0c .29 8.684 5.113
TOTAL IMCM 3.18 3.17 2.37 1.56 1.78 1.09

FUENTE: Cuadro 4.3 de Negrete y Salazar (19387) “Dinamica de creci-
mxento de la poblacion de la ciudad de México (1900-1980)" en
Garza y PICYCATEC (1987) 2p. 2if. p. 127

« Estado de Mexico Metreopolitano (27 municiplosy.

For 1o gque respesta al comportamiento de crecimiento total de
la poblacion en Chalco, en los cuadres 4.2 y 4.4 se puede observar
come a partir del decenic :evo-eo se medifican sustanclalmente las
pautas Jdel municiplao, pues de venir mostrando tasas del orden del
3% en dicha decenio 3 al 6.9:%, tasa muy por encima del
4,22% gque 3e ¢b n cenjunto de la IMIM. Mas aun, cuando

N
¢s preliminares arrojados por el
[ CralLk alcanza ia impresiconante tasa
al durante 1382-30 de 13,28%, cuands el

se agrega al ana
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observado por las tasas de crecimiento anual en Chalco refuerza el
comentario hecho antericrmensze con m2tive del cuadro ¢.2 y puede
resultar todavia mas ilustractive si al comparar las clfras de
poblacion total del municipic entre 1370, 1980 y 1330 nos Jdamos
cuenta de gue tener 41,042 habitantes en el primer afio, para 1980
logro duplicar su poblacion alcanrando una poblacién total de
81,532, misma que se vid aumentada aproximadamente en un 247V hacla
1990 en gque la poblacidn de Chalce llegé a ser de 283,076
habitantes. Si hacemos el cdlculo para ver el movimiento tetal
entre 1970 y 1390 nos podremos dar cuenta de gque en dicho periode
el incremento de la poblacién fue del orden de un 530V, porcentaje
que por si solo es mas que ilustrativo del intenso procesc de
poblamiento que se¢ ha venido dando en ¢l runicipio durante los
ultimos 20 afiecs y, particularmente, durante el ultimo decenio.

CUACRO 4.3, IMCM: D.F., EDO. MEX. y CHALCO
FOBLACICON MEDIA ESTIMADA (1350-13%30;

HOMBRES MUJERES TOTAL KOMBRES MUJERES TOTAL

1350 1960
D. F, 1501215 1738625 3239840 2469528 2708595 5178123
CHALCO 11743 11¢78 23421 16643 15565 31608

EDO. MEXICOe 109154 107210 216364 258180 251438 503618

TOTAL ZMCM 1610369 1845838 3456204 2727708 1960033 5687741

187¢ 193¢
D. F. IS3I4407 3793017 T327424 4394607 4770529 9165136
CHALCO 22082 22133 44215 41042 40450 81532

EDO. MEXICOs 1063508 1054346 2117854 2526073 2583539 5109610

TOTAL ZMCH 4597915 4847363 9445278 6920678 7354088 14274746

1990
D, F. 3945937C 4230990 B23£9%60
CHALCO 141337 141538 :8307¢

EDO. MEXICOs 312596% 3222747 6348716

TOTAL 2MIM 70719353 7513737 14565576

FUENTE: 1350-1980. Cuadros 4.12 y 4.13 des Partida Bush (1987) °"Na-
talidad y mortalidad en la ctudad de Mexico (1550-1880)" en Garza
y PICYCATEC gp. gis. pp. 132-133

1990. INEGI-SPP. Resultados preliminares del X1 Censc General de
Poblacién vy Vivienda.

+ Estado de Mexico Merrepeclitano (17 municipios).
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CUADRO 4.4. ' ZMCM: D.F., EDO, MEX, y CHALCO
TASAS MEDIAS DE CRECIMIENTO INTERCENSAL (%}

1950-60 1960-70 1970-80 1980-30

D. F. §.80 3.53 2.26  -1.06
CHALCO 3.04 3.4 6.31 13.26
EDO, MEXICOs 8,94 15.31 9,21 2.20
TOTAL ZMCH 5.11 .20 .22 0.22

FUENTE: Calculos a partir del cuadro 4.3,

3. EL VALLE DE CHALCO.

Hacia fines de la década de los setenta en lo gue se concce como
el Valle de Chalco ({véase mapa ) se comienza a desarrollar un
proceso de intensificacidon del poblamiento, como consecuencia de
la incorporacién de esta zona a la acelerada metropclizacién de la
Ciudad de México, que en ese momento comenzaba a extenderse sobre
un tercer anillo o contorno (Delgado, 1987).

Contribuyeron a este proceso una serie de detonantes, como
por ejemplo, las politicas de reestructuracion del espacio urbang,
entre ellas la rensvaciséon del Centro Histérico de la ciudad de
México ¢ aquellas otras gue privilegiando la "eficiencia econdémica”
han determinado considerables incrementos en las tarifas de los
serviclos publicos, a 10 que se suma la creclente rentabilidad del
mercado Jinmobiliario (particularmente por la crisis de otros
mercados rentistas). Lo clerte es gue tanto unas como otras
tendieron a desplazar a los sectores sociales de menores recursos
de las Areas centrales e inclusoe de areas periféricas ya
consolidadas {tal es el caso de un gran numeroc de familias que
migraron de las delegaciones centrales del D. £. o incluso de zonas
de mas reciente consolidaciéon como es el caso de Nezahualcoyotl
hacia el Valle de Chalco). En ese proceso de “relocalizacién™ en
busqueda de un nuevo "espacio” se ha ido extendiendo la periferia
metropolitana “mediante el redespliegue de la poblacion
metropolitana sobre un area mas extensa” {(Hiernaux,1996: 8).
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Un importante indicador al respecto (y gque ya hemos hecho
menclén con anterioridad) se encueantra en un trabajo de Virgilio
Partida (1987b), en el gue el autor muestra como en 1970 el D. F.,
y los 17 municipios conurbados aportaron el 33.1% del total de
inmigrantes al municiplo de Chalco y un 27,2% provenia de la parte
no metropolitana del estado de Mexico y les estados de Hidalgo,
Morelos, Puebla y Tlaxcala (cuando la poblacién de éste apenas
habja alcanzado 41,042 habs). En contraste, para 1980 la aportacién
relativa de cada una de estas pcnas fue de 62.7%V y 11.4Y del total,
respectivamente. A esto habria que agregarle el fuerte incremento
que se observé durante 19380-30 para tener una idea mas certera de
lo que implica el enorme éxcdo de poblacién que se ha experimentado
en los ultimos afios desde las zohas consolidadas hacia las nuevas
zonas perifericas en proceso de urbanizacién.

Se observa que se trata de un proceso que desde sus iniclios
estd marcado por una proefundizecion de la division social del
espacio, los grupos scociales que protagonizan esta expansién de la
periferia lo hacen ante la imposibilidad de permanecer en el
espacio urbano (y metropolitanc) en el que ya estaban. En este
sentido, esta particular produccion de la periferia ha slide mas
altamente excluyente y segregatoria gue la que se disd en las
déacadas anteriores (por ejemplo en las déradas 1962-70 y 1970-89
en que la incorporacion de los municipios del estado de México a
la 2MCM -como en los cascs de Naucalpan, Tlalnepantla y Coacalco-
se daba principalmente a traves de un proceso de urbanizacién
reqularizado ya fuera por las auteridades municipales o por
comparitas privadas). (Delgado,1387)

Este proceso de urtbanizacién periferica en 21 Valle de Chalco
se caracteriza por las condiclones de alta {rregularidad en la
tenencia de la tierra, precarias condicliones de vida, carencita de

los servicios mas necesarios - cemo por ejemplo agua, drenaje,
alumbrado publico (e incluso la disposicion a nivel privado del
gervicio eleéctrico)-, graves problemas de vivienda, ocupacién de

suelos sumamente fragiles y vulnerables ante el uso urbano {gue por
las caracteristicas del terreno son susceptibles a serias
inundaciones durante la época de 1lluvias y fuertes tolvaneras
durante la sequia}, altas presiones sobre el mercado de tlerra e
inmobiliario, tanto por parte de amplios uectores soclales
demandantes de tierra a bajos precios, como por parte de los
intereses especulatives que operan del lado de la oferta y de los
fraccionadores (Castafieda,1987}).

Al mismo tiempo, la creciente concentracion de poblacion no
esta siendo acompafiada 32 un paralelo incremento en los niveles de
empleo, por lo que una preporcidn cada vez mayor de la poblacién
Tecurre a ias gstrateglas del cuentaprceplsmo y la intormalidad-,
que en gran parte de 1los casos funcionan como estrategias de
sobrevivencia. For e€sto uitime nos parece vdlido nipotetizar en que
todas las modallidades de 1a informalidad van haciendo a la
produccion de la periferia urbana al mismo tiempc que van cargando
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el peso de las formas espaciales anteriores,

4. SOBRE EL AREA DE ESTUDIO.

El Area de estudio integra parte del territorio involucrado en la
etapa mds reciente del proceso de metrepolizacioén de la Cludad de
México, lo cual le aporta rasgos temporales especificos.

La delimitacion del drea de estudio total, se hace integrando
criterios wvinculadeos al fendmeno urbano, con otros de corte
estrictamente natural, como es la topografia, Este criterio -
topografico- permite una clerta “homogeneidad” del area y a su vez
se encadena con otroS elementos y procesos naturales, que también
son comunes a toda el area. Dentro de estos elementos se pueden
mencionar el tipo de sueles, nivel de profundidad al cual se haya
el manto freatico (aproximadamente un metxo), y dentro de los
liamados procesos el mas importante es el riesgo a inundabilidad,
que de un riesgo natural pasa a constituirse en “vulnerabtlidad a
inundacion™ a partir de la ocupacion urbana del &rea. De esta
forma, los criterios de corte "natural” se inteqran con los de
caracter socio-econémico y su conjuncion produce la especificidad
del Jdrea. Esto quiere decir que estamos definiendo un area en la
que actuan clertas condicicnes naturales y en la gue se produce la
“ocurrencia” de un determinado proceso de urbanizacion. En ese
proceso, las condiciones naturales se incorporan en lo urbanc, lo
“condicionan® y en algunoes casos resultan transformadas mientras
que en otros persisten, dejando su huella especifica en el espacio
urbano,

Cape aclarar que 1la definicién del area fue ajustada de
acuerdo con criterios politico-administratives ceorrespondientes a
las 18 colonias oficialmente registradas gque de enumeran a
continuacion,

Subzona I Subzona LI
- Tlalpizahua - Alfredo Del Mazo
- Avandaro - 2a Sec, Dario Martinez
- 1a Sec Dario Martinez - Independencia
- £1 Carmen
- Santlago
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Subzena IXIT Subzona IV

- La Concepcién - San Miquel de Xico
- Maria Isabel - Jardin

- San Isidre - Guadalupana

- Santa Cruz - La Providencia

- Nifios Héroes - Unién Guadalupana

En esta 4&rea, que en conjunto ha sido denominada valle de
Cnhalco, 1las cuatro subareas que 3e presentan constituyen una
delimitacién  intrazonal que responde al criterio gque hace
exclusivamente a la forma en que se ha dado el proceso de
urbanizacion.

El sector mas septentricnal del area de estudio ha sido
identificado como subzcna I. Comprende las colonias localizadas
entre el Canal de la Compaflia y la Autopista México-Puebla, éstas
sen: Tlalpizahua, 1a Seccidén de Dario Martinez y Avandarc. La
carretera ha sido el principal elements generador y las formas
territoriales parecen indicar que es el sector mas conseolidado.

La segunda subzona se extiende al Sur de la anterior, en ésta
se observa una situacion de transicién, parc con tendencia a la
rapida consclidacicon., Comprende las colonias: 2a Seccién de Dario
Martinez, Alfredo del Mazo, Del Carmen, Santiago e Independencia.

Hacia el sector mas meridicnal del Valle se nota una ocupacién
mucho mas dispersa. No obstante se distinguen ctras dos subzonas.
La subzona 111, con una muy débil ocupacién y poblamiento disperso;
comprende las coleonias Maria Isabel, La Concepcién, Nifios Heroes,
Santa Cruz y San Isidre.

Finalmente, en el extremo Sur del area se ha delimitade la IV
subzona, con la ceolonia San Miguel de Xico, Jardin, La Providencia,
Guadalupana y Unloéon Guadalupe. Esta zona se articula con la
carretera a Tldhuac, se trata de asentamientos anteriores a los de
la zona mas septentrional (al mencs los primeros), que tienen su
origen en relaclon con antiguas haciendas de la zona de Xico. A
pesar de ello, la ocupacion también es dispersa, se observan lotes
de mayores dimensiones (aun el proceso de fraccionamiento no ha
sido demasiade 4intensivo). Al parecer 1la ocupacién se ha 1ido
extendiendo deade San Miguel de Xico y Jardin hacla La Providencia,
Guadalupana y Unién Guadalupe; es decir, desde el Sur hacla el
Norte, mientras que en el sector septentrional lo hace desde al
Norte hacia el Sur.
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. LA ENCUESTA.

Para el estudio de caso se levantd una encuesta utilizando un
cuestionario de tipo no probabilistice selectivo. Se realizaron 32
entrevistas entre distintas unidades econdmicas de las diferentes
colonias que se localizan en el Valle de Chalco. A pesar de las
implicaciones negativas que puede tener el hecho de que no se
hubiera levantado un muestra estadisticamente vigorosa se considero
que un cuestionario asi aplicado propercionaba elementos
suficientes como para evaluar la hipotesis de trabajo y obtener
conclusiones con un buen grado de valide:z.

La informacidén fue 1levantada segun las cuatro subareas
previamente determinadas y se definiercon los giros de las unidades
que se tomarian en consideracidn. En su eleccién el criterio
gseguide estuve bazadc en visitas a la zona de estudioc y en base a
éstas 1a consideracion personal sobre cuales resultaban ser los que
tenian una mayor presencia lecal. Asimismo, se procuro selecciconar
gires que significaran escatas de movimiento diferentes entre si,
a fin de minimizar el sesgo que pudiera tener la informacion; por
elleo se f{ncluyercn tanto aquellos giros Qque por su propia
naturaleza (mas la gue adguieren en funcién de la zona), generan
escalas de ventas reducidas, como es el case de la venta de
alimentos y bebidas, y también aguellec ntros gue manejan escalas
de ventas de mayores dimensiones, tal es el cacoe de la venta de
materiales de construccion. Acimisme, se procurd tomar gires
representativos tanto de L2 produscién de bienes como de servicios,

Esta diversificacion en el tipo de giros tamblen respondi¢ a
la hipdresis planteada de que la informalidad en el Valle de Chalco
inveolucra a la mayeria de las actividades econémicas, con distintas
modalidades y dimensiones,

De ello resultéd una seleccidn de ocho giros, estos son: taller
mecanico, farmacia, papeler:a, materiales de construccion,
alimentos y bebidas, vendedores ambulantes, herreria, forrajerias
y ventas de alimentcs para animales en general, Cabe aclarar que,
en alimentos y bebidas también cec incorporé misceldneas; y en
farmacia se suma la venta de regalos y dulces. Estas agregaciones
fueron realizadas en funcion de la especificidad local que las
actividades adquieren. Tamblen es necesario observar que la
eleccioén del giro "venta de alimentos para animales y forrajeria~
ha sido tomado debido a su relevancia en la :fona y su presencia,
aunque puede parecer extrafia, estd directamente relacionada cecn el
hecho de que el Valle de Chalco es de reciente urbanizacion, en
proceso de consolidacién vy, en consecuencia, con fuertes remanentes
rurales, tales coms la cria local de animales. Por este caracter
de Area en acelerada urbaniracién, es evidente que Lamrtisdn admiiere
particular reievancia el giro "materlales de construcclon™,

De esta forma, la definicion de ocno giros para zplicarlos en
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las cuatro subzonas, generd una muestra de treinta y dos encuestas.
£1 trabajar con una muestra tan pequefia ~se estima que la
poblacidén econémicamente activa del Valle de Chalco es de 90,000
personas {Hiernaux,19%0: 1?)- lleva a subrayar que, los resultados
de ninguna manera pueden ser tomados como indicadores del
comportamiento leocal, sine gue simplemente muestran algunos
lineamientos posibles, que hemos <onsiderado como tendencias
seqguidas por los procesos en estudle. Por ello es importante tener
en cuenta gue toda ver que al analirzar los resultados se hable de
la poblacisén informal del Valle de Chaleco, o bien de los
comportamientos diferenciales por subzonas, en realldad se estd
haciendo referencia a una muestra de muy geguefias dimensiones y en
consecuencla seran posibles tendencias de los procesos generales,

En funcidn de las observaciones anteriores, gue necesariamente
deben ser entendidas como limitantes de los resultados muestrales
obtenidos, y ¢e la estructura conceptual del trabajo, al procesar
la informacion se gemeraron cuarenta y naueve variables (43
cuantitativas y 6 cualitativas], gque fueron ayregadas =»n tres
grupos. Asi, se generd un blogque con las vwvariables gque hemos
dencminado relativas al perfil social del entrevistado, otro con
las que resultaron mas raepresentativas de las determinaciones
socko-econdmicas y un tercer bloque Gue Corresponde a  las
determinaciones territoriales™.

Estos agregades de variables fueren considerados desde la
elaboracion del formato de encuesta, y luego redefinidas en la
instancia correspondiente al procezamiento de ls informacién
levantada efectivamente. En el formato de encuesta tamblen se
contemplé un cuarto blogue tematico con las eapectativas a futuro
on el negoclo. Sin embargo este no se procesd porgque la mayoria de
los entrevistades no respondié y los que la hicleron sélo
consideraron la posibilidad de cerrar el negocio o alejarse de 1la
actividad. No obstante estas respuestas, al igual que otras que no
ge codificaron por su haturaleza, se cohsideraron en el analisis
en términos cualitatives,

El formato de encuesta elaborado se presenta en 2l anexo I,
la codificacién empleada en el anexe 1l y la informacion cedificada
y ordenada por numero de entrevista en el anexo 11!, Respecto al
procesamiento estadistico, cabe aclarar que, la base de datos fue
creada en “Dbase”,

s de regresion (& través

Asimismo, se intento elaborar modelc
tres grupcs de varlables

del programa “Stata®) con los

® 0 tercer hlague contideradn <8l 2 o1yii2n omg a2tyo pare 13 itteacier S 12 cantlssisnes

Jeaerdipt s¢! temare Mo ose e Jog on Dratamienta pasticaTer g este Tercer bicg.t e ei capitels 9, parqee se
cansiderd que hacerls iaplicads cesarrallar un andliyis de rardter geegratico-urbans, fa tval escaps ¢ los
pasthitidadey y caracteravyocas del presente estydto
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congsideradas, para esto se obtuvo una matriz de correlaciones {por
cada grupo) en la cual se cruzaron entre si todas las variables.
Desafortunadamente, les coeficlientes de correlacidén resultantes en
los tres casos han side muy pajos y, censecuentemente, irrelevantes
(Anexo IV). En esta situaciodn surgieron tres opciones: la primera
era considerar las variables en forma independiente; la segunda
implicaba hacer tabulaciocnes con el cruce de dos o mas variables
¥ la tercera era elaborar una serie de indices agregando en cada
uno de ellos un conjunto de variables. Desde luego que, la ultima
opcién podia ser la que aportara mayor riqueza al analisis
estadistico, pero también implicaba mayores recursos técnices en
la materia y absorcidn de tiempo; por ello, con el objeto de hacer
mas practica la elaboracion del estudio, se opté por las primera
y sequnda opciones. Se considera que, a pesar de sus limitacicnes,
son las gque mejores resultados nos permiten oktener para los fines
del presente estudio.

A continuacion se presentan 1las variables gue nan sido
definidas y tal como fueron agregadas:

Parfil social de los entrevistados

2ona

Numerce de colonia

HNumero de giro
Entrevistado

Sexo

Edad

Lugar de nacimiento

Estado civiil

Numero de hijos

Estudios realizados

Lugar de residencia anterior
Lugar de residencia actual
Tiempo de residencia
Trabajo anterior
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Determinaciones soclo-econdémicas

Zona

Nombre de la celenia

Namero de giro

Escala del negocio

Fecha de inicio de la actividad
Trabaja el duefio

Niumero de empleados

Ayuda familiar

Tiempo de experiencia en esa actividad
Trabajo anterior

Horas de trabajo por dia

Dias trabajados

Ingreso semanal

Regularidad del ingresc

Otras actividades desarrrolladas
Prestaciones sociales (seguro social, agunaldo,
vacaciones pagadas)

Determinaciones territoriales

Zona

Namero de colonia

Numero de giro

Fecha de inicio de la actividad

Ayuda familiar

Lugar de nacimiento

Lugar de residencia anterior

Estado de residencia anterior

Lugar de residencia actual

Tiempo de residencia

Lugar de trabaje anterior

Propiedad del local

Motive de la ublicacién

Tiempo de experiencia en esa actividad

Medio de transporte utilizade para desplazarse al trabajo
Tiempo empleado en el desplazamiento al lugar de trabajo
Lugar de procedencia de los insumos

Medio de transporte utilizado para los insumos.

73



CAFPITULO S.

LA INFORMALIDAD EN EL

VAILLLE DE CHALCO




1. EL PERFIL SOCIAL DE LOS ENTREVISTADOS.

Un primer aspecto a rTesaltar es que la mayor parte de los
entrevistados, 81.2%% del total, son duefios del mismo negocio en
el que trabajan y sélo un 18.75% son empleados (en un €aso no se
obtuvo respuesta}, al mismo tiempo la distribucion por sexo arrojé
una participacién de 31.25% para las mujeres y un 68.75% para los
hombres. Ambos indicadores nos muestran gque en <Chalco la
informalidad se construye come una estrategia familiar, ya sea para
generar los ingresos del nucleo o bien para incrementarles y no
parece ser tanto un medio de acumulaci¢én de capital en virtud del
alto porcentaje de aquellos gue siendoc duefios trabajan en el mismo
negocio, teniende en muy poacas ocasiones empleados asalariados y
también por el alto nivel de participacion femenina. Mas adelante,
cuando se comenten las determinaciones econdémicas, se verd esto con
mayor claridad.

Del total de entrevistados la media de edad es de 33.5 afies,
sin existir una diferencia significativa entre los sexos ¢31.7 afios
para las mujeres y 34.31 afios para los hombres); respecto al estado
civil, el 21.88%v declardé ser soltero, el 68.8%\ casado, el 6,2%
estar en unidn libre (que para el interés del presente trabajo hace
las veces de casade) y ¢l 3.12% son personas wiudas con hijos. Lo
cual nos da un agregado comparativo de 22% de solteros y un 78V de
personas que, independientemente de su estado civil, son padres de
familia.

De las personas casadas el promadio ec de 4.1312 hijos, aunque
existen tres casos extremos en los que las perscnas tenian 11, 12
y 14 hijos cada uno {aunque estos casos correspendieron, al mismeo
tiempo con personas de bajo nivel educativo (uno no sabe leer ni
escribir, otre tiene so6lo un afio de escolaridad y el ualtimo
alcanzé el quinto grado de educacion primaria).

Los resultados obtenidos en la pregunta referente a la
escolaridad nos arrojaron los siguientes datos:

CUADRO 5.1, ESCOLARIDAD

12.5 % No sabe leer ni escribir E

12.5 % Entre 1° y 3° de primaria

15.6 V Entre 4° y 6° afio de primaria

32.2 % Entre 1* y 2* de secundaria

12.% % Preparatoria o Bachillerato

15.6 % Uno o mas afios de preparacién universitaria H
)

5i bien el i1ndice de analfabetismo no es muy alto (hay que
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considerar que el porcentaje que muestra el cuadro anterior
representa cuatro personas de una muestra de 32), al sumar los
porcentajes de las dos primeras categorias el indjce aumenta a un
25%, sin embargo, al mismo tlempo podemos ver gue las personas gue
cuentan con al menos algun grade de secundaria y mas ({hasta
formacion universitaria) suman 59,.4% del total de la muestra. Llama
la atencién que exista un buen nivel educativo entre la poblacisn
de Chalco vinculada con las actividades informales,

Este resultado nos permite afirmar que la informalidad no
nescesariamente se construye en torno a la poblacidn con bajos
niveles educatives que se encuentre ublcada en desfavorables
condiciones para competir en el mercado laboral, mas bien, lo gque
se demuestra es que la incapacidad de los sectores “feormales” de
la economia para generar sufijclientes fuentes de empleo, propicia
la proliferacién de actividades alternativas como fuente de
ingresos, que como tratamcs de demostrar en este estudio, esta
fuertemente vinculada con la expansion de las actividades de
caracter informal en las areas perifericas de los grandes nuclecs
urbanos.

Respecto a la procedencia de los entrevistados se obtuvieron
les siguientes resultados:

CUADRO 5.2, LUGAR DE NACIMIENTO

31.3 A pistrito Federal
2.38 % £3tado de Mexico
6.25% % Hicheacan

15.62 % Qaxaca

15.89 ¥ Puebla

9.38 A Veracruz

12.5 v

No hay dato

CUADRO S.3. LUGAR DE RESIDENCIA ANTERIOR

-
3,13 % En el mismo Valle de Chalco
34.38 % Ciudad Netvzahualcédyorl
28.73 v Zonas aledaflas del Distrito Federal
{ 2 13 v Zonas aledafias del Edo. de México
t 21.88 % Otras zowas dol D F, vy Edo. de Héxico
A

113 Resto del Faiz
.25 % No hay Jatc {
VSO |

De los dos cuadros anteriores podemos observar: primero, que
el lugar de rnacimiente de la poblacidn encuestads estd conformada
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por individuos de sélo sels de las 32 entidades federativas que
conforman el pais, de éstos, es entendible que se genera un alto
porcentaie al considerar como conjunto al Distrite Federal, Edo.
de México y Puebla, ya que son las entidades que mas cerca se
encuentran del Valle de Chalco. Sin embargo, es preciso liamar la
atencien sobre el hechc de que sdlo el Distrito Federal contribuya
con el 31.3% del total, hecho que bien puede ser un indicador de
la alta proporcién de poblacién gque esta siendo desplazada de las
zonas urbanas consolidadas y gue por lo mismc se ve forzada a
buscar reubicacidén en las zenpas marginadas, pues son mencs caras
Y por lo misme, resultan mas accesibles para ellos. Ademas, estos
resultados coinciden con los mostrados en el capitulo anterior.

El resto de la porlacisn nacid en Michoacan, OCaxaca o
Veracruz. Es preciso tomar en censideracion que los dos primeros
estdn considerados ccmeo entre los mas pobres del pais, por lo gque
bien podemcs identificar esta percidn de la muestra con el fendmenoc
de la migracién campo-ciudad que tcdavia hoy en dia se sigue
presentando ¥y que da como resultado el que buena parte de esa
poblacion migrante no tenga mas alternativa, que ubicarse en las
zonas periféricas.
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CUADRD 5.4, PERFIL SOCIAL DE LGS ENTREWISTAOS.

L SE W6 600, Mo, ESTY \ve [t T TRRE

COLOHLR 10 VISTR)Y LS 11 NAC (I9IL H1J0S DIEES BES s RES  MNT
y AT [1a}

AUANDREQ 1 2 t 1] b1 13 13 ] 7 ] |
AVANDARD 3 1 1 [ 1] 1 w1 ¢ 1 3 1
a0 4 1 1 4] i ? 1 3 § 1 [} ]
LiLa Rl 5 i H n hi] ? 13 $ i $ 13
HULSLEND [} t 1 L n H LI ] 1 ! 3
la daRigmrz. 7 1 1 n L B J [ ) § 1 1 1
Avanbait 1 1 1 H ’ t § ¢ 0 4 ? ¢
fabRRld ATl 8 i i 4] 13 t [ ) ? 7 ] )
€L MAI0 4 H 1 41 U b3 i3 7 7 s L]
DEL MRID } 1 1 4. i R L L) 1 & !
bEL mAZE 3 1 1 H 11 1 L ? i 1 3
RN § { H Ll m 11 H 1 ] i
la BRRID ME] 4 i 1 oW e 4 1 b 1
Bl maze 7 1 1 b N ? 44 7 1 5 4
FEREHH H 1 i i H] H 51 & ! [ !
L CRRnEN L] i 1 5t 15 ¥ [N | 4 i ? it
Shn ISICRD ? ! 1 n ¥ 4 s 4 1 ) §
SaNTR (BUT 7 1 H n 1% 1 1 1 4 ! H }
NISG5 HERSES § i 1 b ] 5 5t ? 1 4 H
ShM 1S1DRD 5 H 1 i 3% 3 t ? 4 7 t
COMCERLION [ 1 1 n ) 14 L [} 1 14 ¢
Sen gsiae 3 ¢ H 1 b 1 [ s i ? i
LONCEPCEDN i 1 1 ] ! i ¢ ) 5 t ¥ ]
fa. ISABEL ] i H 13 7 1 [ t 1 é n
SURDRLURANG H 1 H (1] 1% 14 i1 t 1 ? ¢
pEHIEY ] 1 1 4 4 1 | 7 1 1] !
P AL § 1 H » § H L 1 i ' 1
CORDBLGPANG i 1 1 b1 3 ] o 5 i H 1
SAN RIGUDL tiCR 7 t H b IH ? T § 1 ¢ 1
AN ALMEL XICE 2 1 1 ) ¢ 14 13 H 1 ¢ 3
SaM MIGHEL XIC9 @ 1 1 H ti ? 14 5 i 5 ¥
CHROALLFANR 1 1 1 b1 ¢ 2 H 3 4 t ? '

KITHL £ sigaificads de Yas cTaves se encientra ea el Rnean 2.
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2. LAS DETERMINACIONES SOCIO-ECONOMICAS.

CUADRC 5.6, PORCENTAJE DE EMPLEADOS

No. de empleados Frecuencia Porcentajle Porc, Acum,
por negocio.

0 23 71.88 71.88

1 6 18,75 90,623

2 2 6,25 96.88

3 1 3.13 100.090
TOTAL 32 100,00

El alto porcentaje de unidades que no cuentan con ningun empleado
Yy las que sélo cuentan con uno nos muestra la reducida escala de
las unidades productivas y comerciales, el hecho mismo de gque sdlo
exista un caso <¢on cuatro empleados -y que este sea el de mayor
numero- refuerza nuestra hipotesis de trabajo y los comentarios gde
1a seccidn anterior respecto a que la informalidad en la zona de
estudio se construye como una estrategla familliar para lograr
incrementar los ingresos. Esto tambien se visualiza en el cuadre
5.% donde la columna respectiva a la escala del negocio muestra
como trodos  los  entrevistados respondieron que sus unidades
econdémicas funclonaban come minoristas y del total de unldades
economicas encuestadas, sotamente en una se obtuve la respuesta de
que el duefic del negcclo no trabaja on #1 mismo, es decir que en
el 96.88V de los cases, independientemente de gue haya o no
empleados, el duefic esta empleado en su propio negocio.

Algo que ge pudo notar como caracteristico de la zona del
Valle de Chalco es el alto porcentaje de negocios “nuevos™ que
existe {ver cuadro 5.61 y que no correspende necesariamente con el
tiempo de desarrollo de la urbanizacion que lleva el Valle -que se
inicié a finales de los setenta y logré un impulso considerable
durante mediados de los ochenta-, Esto nos lleva a pensar que este
fendmene mas Jue responder a una dindmica de acelerada acumulacién
de capital y "prosperidad economica” de las unidades familiares del
lugar respende a una dipdmica de inseguridad e inestabilidad en las
unidades informales que se establecen en la zona.

6.25 % Pe 0 a ¥ meses
34,38 % De & a 6 meses
Q 9.38 Le 7 mgcez & un afio
12.5 % De 1.1 a 2 afics i
15.63 % e 2.1 2 19 ados
21.88 \ No hay datos
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£n el cuadro $.7. se puede notar que del total de la muestra,
el 40.63% de los negeciocs no rebasa los seis meses de estar
funcicnando y si a esto le sumamcs los gue llevan entre siete meses
y un afio, el porcentaje se incrementa al 50%. Hay que hacer notar
que el 21.88% no dié respuesta por lo que, sin duda alguna, este
porcentaje en realidad es mas alto™. El motivo de este fenédmeno,
comc ya antes apuntdbamos, no se puede leccalictar unicamente en el
tiempo que 1lleva el vVvValle de haber iniciado su proceso de
urbantizacion, mas bien las razcones, de acuerdo con los comentarios
de los mismos entrevistadoes, se encuentran en las escasas
posibilidades que tlenen 1las unidades econ¢omicas para su
consolidacién., De hecho, cuando se les preguntaba durante 1la
entrevista cuales eran las expectativas a futuro, en todos los
casos las respuestas giraban en torno a la posibilidad de “cerrar”,
“vender otra cosa” ¢ ‘“dedicarse a otra actividad”, porgue las
ventas no eran nada buenas y en un gran numero de casos "mas que
gqanar consideraban estar perdiends”.

Desde luego no pretendemes decir que el poce exito de sus
negocios sea el motive absoluto per el cual el tiempo de
funcionamiente de la mitad de las unidades entrevistadas no rebase
siquiera el aflo, pero es indudable Qque é3te es un elemento
importante para que se de lo que parece ser un alto grado de
rotacion en las actividades informales en el Valle de <Chalco.
Ademds habrd que aunar a esto el gue, Como Ya antes 5€ comentd, la
informalidad se construye en este lugar como una estrategla para
lograr el ingreso familiar:

CUADRO 5,8. AYUDA FAMILIAR EN EL NEGOCILO.

6.25 A No hay datos.
43.75 % Respuesta afirmativa,
50.00 MV Respuesta negativa,

I

Este hecho es de gran importancia ya gque implica la poca
disponibilidad de recursos -por las mismas caréActeristicas socio-
econdémicas de los gobladores  Zel  lugar- 1o cual cenlleva
directamente a emprendeyr 3us actividades 3 una escala sumamente
reducida.

En cierta forma este se refuerza cuando vemos tanto el tlempo
de experiencia gque los entrevistadss tienen en el trabajo que
actualmente desempefian, como el trabajo que desempefiaban

B setieo 2o et gue a! eoistatay carete de frs 31 qve soezones la suestre- se

negaran 4 dar respuesis 4 fa precunta sidre Ta feeda deorncis 26 1 412002023, S2 acuBrds cem nuedtra
apreciacidn, se fe3in 2 que mystas de pllas testan miedy g contestar o Yas pregurlis puts pensaben que se
tratata de enviades 4o las sulzcodedes waritipales pare saber ar cudato tremgs 5 hablan pegece tmpusstes

81



anteriormente:

CUADRO 5.9. TIEMPO DE EXPERIENCIA EN EL TRABAJO ACTUAL.

Porcentaje
Tpo. experiencia Frecuenicia Porcentaje Acumulado
0 a 3 meses 4 12.50 12,50
4 a 6 meses 1 3.3 15.63
7 meses a 1 afo 7 21.88 37.50
1.1 aflo a 2 afios 3 9.38 46.88
2.1 afios a 4 ~ 2 6,25 53.13
4.1 aflos a 6 ~ 4 12.50 65.63
6,1 afies a 10 * S 15,63 81.25
10.1 y mas afios [3 18.75 100.00
TOTAL 32 100,00
CUADRO 5.10. TRABAJO ANTERIOR,
18.75 3 No trabajaba
15.63 % Trabajaba en la misma actividad
3.13 % Hacia trabajo rural
15.63 % Era obrero
3.13 % Era vendedor ambulante
6.25 % Se dedicaba al comercio
3.13 % EFra empleado de oficina
8.13 % Trabajaba como profesional independiente
12,5 N Trabaijaba como profesiocnal empleado
15.63 % Tenia otro trabajo de tipo informal
3.13 A Era trabajador de la educacion.

De los cuadros precedentes podemos observar que el 37.5% de
los entrevistados no alcanza el afio de experiencia en la labor que
astad desempefiande. Esve en buena parte esta unido a tres hechos:
que un altc porcentaje de log negoclos no ha cumplide el aflo de
haber iniciade sus actividades; que en wuna alta proporcién
participa activamente la familia y; que en la mayoria de los casos,
los mismos dueics trabajan en el negoclo {cuadros 5.7. y $.8.).

Asimismo, al observar el cuadro 5.9. nos podemos percatar que
la proporcion de entrevistados que no trabajaban anteriormente es
relativamente alta (lo cual es un indicarivo de la creciente
insercidén de fuerza de trabajc de sectores de la poblaciéon gque
antes etaban fuera por completo del mercado de traba)o Y que ante
la disminucion del ingreso familiar con la crisis se ven precisados
a trabajar} y al mismo tiempo de gue el porcentaje de personas gue
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desempeflaban un trabajo completamente distinto a su actividad
actual es extremadamente elevade [65.66%). Por su parte, aquellos
que habian trabajado con antericridad enm lo mismo resultaron ser
solo cinco casos del total de la huestra. Claro gue esto habra que
mirarlo en términes relatives, porque no se puede dejar de
considerar gque exisze un porcentaje alto con experiencia de mas de
cuatro anos [(4€6.287%). De cualquier manera, los resultados de 1la
encuesta muestran como una alta proporcien de los entrevistados
tiene poco gradco de experlencia y aun mds acentuadamente el poco
grado de consolidacion tantc de la fuerza de trabajo, como de las
unidades econdmicas mismas.

£= interesante tarbien observar e! grado de desgaste a que se
sorete la fuerza de trabaje y la forma en gue osta es remunerada
{considerando incluso aguellos casos en gue g misme duefio de la
unidad eccnomica fue el entrevisrade), se puede chservar en los
cuadros ©.310 y 5.:: gue aguellos c©asos en que 1los individuos
trabajan mencs de ocho neras al dia son realmente minimes ({tres de
32). El mayer porecentaie se¢ ubica eh mas de hueve hotdas trabajadas
por dia e incluso el 60% de los entrevistados tienen gue trabajar
en promedio 1! o mas heras al dia.

CUADRO S5.11, HORAS TRABAJADAS POR DIA.

Forcentajie ]
Horas trab. Frecuencia Porcentaje Acumualdos
L] 1 3.13 3.13
s ! 1 3.13 6.26
6 i 1 3.12 .38
$ 7 21.88 3L.2%
10 3 9.38 40.63
11 4 12.50 53.13
12 8 25.00 78.13
13 S 15.62 93.7%
14 2 6.2% 190,00
TOTAL 32 100.0¢C

CUADRO 5.12. DIAS TRABAJADOS POR SEMANA.

i Porcentaje
Dias Trab. l Frecuencia Porcentalje Acumulado
2 ! 1 3,13 3.13
& 16 $0.¢0 $3.43
7 5 46 .86 100.00
TOTAL 32 160,00
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Si ademas consideramos el alto porcentaje de persocnas que
trabajan trabajan entre seis y slete dias y cruzamos estos datos
obtenemos que en promedio cada persona trabaja 10,65 horas al dia
Y 6.34 dias a la semana, 1o que nos da una media general de 67,52
horas de trabajo a la semana, tiempo que excede con fucho las 438
horas semanales gque prevalecea en la maycria de las empresas que
contratan obreros.

Podria esperarse que ante tal cantidad de desgaste a gue es
sometida la fuerza de trabajo en las unidades informales del Valle
de Chalco y dado gue un elevado porcentaje de éstas constituyen
unidades econémicas familiares, el ingreso recibido fuera
cotisiderablemente alto; sin embargo, los hechos nos demuestran que
no hay nada mas alejado de la realidad.

En el cuadro 5.5. se muestra una columna en la que estan
resumidos los ingresos semanales de los 32 entrevistados; como se
puede observar, existen tres casos extremos superiores en los que
el ingreso del individuo excede con mucho al resto {en dos casos
son dos millones de peses semanales y en el otro es un poco mas de
un millém), al calcular el ingrese medio para toda la muestra
obtuvimos que este seria del orden de $ 258,000.°° por induviduo;
sin embargo, dado gque los casos extremos antes mencionados,
sobresalen con mucho de} resto de nuestras observaciones, decidimes
eliminarlos y recalcular la media, En este segundo caso obtuvimos
que en promedio cada individuo de los 2 casos restantes tiene
ingreso semanal de $ 111,103.4 cifra gue resulta en mas < la mitad
inferior a 1a media antes presefitada

De esto podemos decir gue wen realidad el 90.6% de nuestros
entrevistados tiene un ingrecs mensual premedio de al rededor de
$ 444,441.6 al mes, lo cual representa un ingresc mensual superior
al salario minimo vigente durante los primeros meses de 1990 en el
Distrito Federal de aproximadamente 317 ,2%, que si bien es me jor que
el que reciben muchcs <de los obreros empleados en las empresag
“formales” (sujetos en su gran mayoria al regimen del salario
minimo}, no por eso deja de resultar extremadamente bajo pues hay
que considerar gque para obtenerlo las familias han tenido que
realizar una inversién que, dadas laa caracteristicas del mercado
en el que estan insertos, es sumamente rlesgosa y, contrariamente
a los empleados de actividades “formales®, ninguno de nuestros
entrevistades cuenta con prestacicnes sociales, tales como seguro
social, vacaciones pagadas, aguinaldo, créditos, etc. Ademds solo
sels de ellos respondio tener un ingreso fijo y sole dos declararon
tener una actividad alternativa que les generara algun tipo de
ingresos.

Por todo lc¢ anteriormente expuesto, podemos concluir que
efectivamente en el vcasc de un area periferica en proceso de
consolidaciéon urbana, la informalidad se construye como una
alternavive paza yeénorar ingresns familiares debido a la falta
generalizada de empleos que priva entre la poblacion de esStas £60a5
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¥ gue no tiene expectativas de insercién en los sectores “"formales™
de la economia. Por ello, podemos afirmar ahoera con mayor certeza
que en el case de las Areas periféricas la informalidad no es una
estrategia del capital {o por lc mencs no en su mayor parte) para
lograr su reproduccién y ampliacion, sino mas blen es una lnstancia
generada por la misma fuerza de traba)e para su reproducclién,
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CAPITULO ©

CONCLUSIONES



1. ASPECTOS TEORICOS.

El término “Economia Informal® ha side fuertemente difundide en
casi todos los ambitos de la vida soclal. En efecto, desde hace
alqunos afios rebassé los medios académicos y hoy en dia es tan
popularmente utilizadoe que igual se le escucha nombrar en la
televisién, se lee una noticia en el periédico al respecto o
incluso surge en la platica cotidiana. La clave del éxlto para la
gran aceptacién que ha lograde el término radica en su aparente
sencillez; no se necesita ser un experto académice en el tema para
que después de escuchar por primera vez el términce pueda sacar uno
mismo sus conclusiones y “comprenda” que si es informal, entonces
se trata de una actividad no formal (lo cual a nivel puramente
intuitivo generalmente nos lleva a pensar como sindnimo de ilegal,
no regulada, no constante, no declarada, no registrada o todos
estos a la vez) y al estar apareada con el término “"conomia”, el
sentido comun indica gue se puede tratar entonces de una actividad
productiva, comercial ¢ bien de servicios.

De esta forma, sin necesidad de leer un libro especializado
en la materia cualqguiera puede hacer uso del término pretendiendo
entenderlc y lograndc un lugar comun con las otras personas con
quien se hable, aunque sin detenerse nunca a pensar si esta
"definicién” coincide en forma exacta con las de los demds; esto
es, 351 efectivamente todos estan hablande del mismo fendmeno.
Decimos esto porque obviamente no se puede pensar que 2s lo mismo
hablar de una actividad ilegal que de una no regulada o de una no
permanente, porque entonces puede ser el caso que estemos tratando
como tquales a un empresario evasor de impuestos, a un
narcotraficante y a un vendedor ambulante.

Desafortunadamente el uso generalizado del términe “economia
informal” ha llevado a equivocos como éste y lo que es peor, han
incidido en ellos no sd6lo el conjunto de la ciudadania y los medios
de comunicacién, sino hasta los mismos académiceos "especialistas”
en el tema y esto ha venido sucediendo porque a la fecha no se ha
llegado a un acuerdo sobre la definicidn clara y precisa de qué es
lo que se debe entender y qué no por “economia informal™. Hasta
ahora ha privado en los académicos la misma actitud de desculdo que
en el resto de la poblacién., Cada uno feorja su propia definicidn
y estudia un fendémeno al que denomina “economia informal®, no
obstante que otros no conciban ese fendmeno de la misma manera. La
diferencia con respecta a la situacién que ze da para el reato de
la socliedad es que los académicos revisten a su definicliéon de
"rigor cientifico” y la circunscriben a un “marco tedrice”, no
obstante que el resultado final sea el mismo y @8 que a ciencia
ciarea nadia saba con exactitud sus as la aconomia informal.

Cuandc comenzamos el presente estudio, las primeras
observaciones que haciamos de la dinamica de desarrollo de la
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poblacién en el Valle de Chalco mostraban, a simple vista, la
existencia de gran cantidad de peguefias unidades comerciales con
caracteristicas que parecian responder al hecho de que en la zona
coincidian el surgimiento de una nueva area periferica de la ciudad
de México con la presencia y persistencia de una profunda crisis
econémica prolengada come la que tuvo gque enfrentar el pais a
partir de 1982, donde la poblacidn (que en este casc es de muy
bajos recursos econdmicos] se ve precisada, ante los bajos niveles
de empleo e ingreso qQue caracterizan al grueso de los habitantes
del lugar, a realizar ciertas actividades productivas, comerciales
y de servicios a una muy reducida escala, en virtud de su busqueda
por tfuentes de ingresocs al no encentrar ninguna opciéon, ellos
mismoes promueven este tipo de actividades.

Después de ver ecte panorama, la busqueda de respuestas en la
literasura especializada” no fue acercando cada vez mas al
conceptce de ‘economia informal”. Tode parecia indicar gue era este
el camino mas adecuado. S5in embarge, la gran claridad que
aparentemente habia arrojado el uso de eéste concepte en la etapas
mas temprana: de la investigacidén se fue viendo minada
paulatinamente conforma s5e avanzaba en profundidad. Cada vez
resultaba mas dificil pensar en una definicidén de la economia
informal, cada nuevc aut Jque se 1evizaba tenia sug propics
criterios de definicion vy una particular manera de entender a esa
tan renombrada “econcmia informal”.

Hablende alzanrade cierte rnivel de conscimiente (o de
desconocimiento quiza} llegamss al punto =n gue, debide a gque no
existia una definicidén unica y cada autor ciasificaba las distintas
actividades gque analizaba de acuerdo a sus criterioes, mdas de
conslideracidn personal que de tipo teorico, para el caso de estudio
que estabamos revisando no parecia haber otra alternativa mas que
construir nuestra propla definicion de "econgmia informal”. Fue asi
que decidimos plantear una serie de criterios basicos que, a
nuestro parecer, respondian a las caracteristicas del fendémenc
estudiado. A pesar de guardar la duda respecto al total acierto de
nuestros criterios avanzamos la investigacion hacia el estudio de
caso.

Recientemente en la Facultad de Economia de la UNAM se llevo
a cabo la realiracion de los Cursos de Invierrno (febrero-marzo de
1991). En el evento se presentd la investigadera Teresa Rendén con
la ponencia “Una vision critica del Sector Informal®. En su
presentacién, después de realizar un breve seguimiento histdérico
del concepto desde sus corigenes, pasando por las propuestas
tedricas mas significacivas y buscando un acercamiento hacia la
Aefinirion de la economia informal llega a la conclusisn de gue el
concepto es imprecizce y metodolégicamante incorrecto, enfatiza que
la falta de una definicidn precisa y la impesibilidad de llegar a
tenerla, mas que ayudar a entender y explicar un fendmeno crean
confusion y dispersion al conducir al investigador a un mar de
indefiniciones en donde todo puede entrar o todo puede quedar
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fuera, dependiende del criterio personal del que realiza 1la
investigacion.

De entrada dice que se trata de una concepcidn dualista pues
las unidades que integran el universo necesariamente se tienen que
integrar en ung o en otro de los sectores y cada sector se opone
a) otro, cuando que la realidad econdmica e3 mucho mas compleja.
Ademas, hablar de formal-informal implica la dificultad para
identificar a las unidades pertenecientes a uno u otro sector,
debido a la ambigiedad con la que se caracteriza a los sectores,
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A partir de estas consideracionss es que ella propone como
mejor opcidén abandonar en forma definitiva el uso del concepto
“economia informal”. No Ct=tante qgue ella misma reconocce que la
noc¢ién de sector informal ha permitido reflexionar, de formas
novedosas, en procesos gue “siempre habian estado con nosotros”,
tales come el rtrabajo a domicilio y otras formas de subceontratacidn
que actualm e ya no son vistos come fenomenos sin importancia
para el rests de la econcmia, recomienda, sin la menor vacilacien,
desechar el concepte de eccnomia informal y, en todo caso, dice,
lo mas correcto es liamar a cada fenomeno de estudio por su propio
nembre, mas que estar tratando de cofistruir un concepto que pueda
aglutinar a varios io todos) de ellos. De esta forma, el objeto de
estudio (por ejemploc los vendedores ambulantes; el trabajo a
domicilio; las unidades Jde producclen, corercializacién y servicios
no tipicamente capitalistas; etc.) debe ser nombrade simple y
gsencillamente de esa manera y, sin olvidar que pueden existir
rasgos comunes a dos o mas de estos fenémenos, evitar caer en el
equivece de guerer encontar una auteéntica y absoluta identidad
entre ellos.

La razon por la cual se presentan aqul los comentarios vy
criticas hechog por Teresa Henden al concepto de “economia
infutimnal™ ze gazuentra on el hecho de gue por primera vez, desde
gue comencé a trabalar en la tesls, liogre encontrar vetd
coharencia en #1 Jdiscurso de un autor sobre el tema de la
informalidad, Al principio se presentos el temcr de naber hecho tod
mal por mantener el estudio bajo 1la cptica de la Teconomia
informal®, peroc despues de revisar nuevamente el trabajo vy
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reflexionar sobre las nuevas ideas vertidas por la Profra. Rendén,
pude clarificar gque mi caso era el mismo de aquellos gue ella
mencionaba cuando decia que, a pesar de ser incotrrecto, el concepte
hapia permitide lograr un acercamiento al analisis de clertos
fenémencs gue antes simplemente se consideraban sin importancia.
En mi caso, el hecho de haber abordado bajo la perspectiva de la
informalidad el estudio de las unidades economicas de
comercializacidén y servicios no tiplcamente capitaiistas gue se
generan y desarrollan en el Valle de Chalco, me permitic¢ no solo
adentrarme en la discusion tedsrica scbre el tema {que pese a todo
ne deja de ser importante, desde mi punto de vista), sino
auxiliarme de un hilo conductor en 1a investigacion, sin el cual
no me hubiera sido posible concretar aguellas caracteristicas que
definiercn el obieto de estudio.

Ahcra bien, es innegable gue al ccnocer el punto de vista de
Rendon ne puedc mencs que reconocer 1o acertads de éste. Ese es el
motive por el cual decidi destinar este espacic a rablar scbre lo
incorrecto de hacer usc del concepts “economia informal® y pese a
que en el trabajo se mantuvo la desigracion de infcrmales en las
unidades economicas analizadas. es preriso aclarar que para
dencminarlas de una forma mas correcta se debio utilizar el términe
“unidades eccndmicas no tipicamente capitalistas en el Valle de
Chalce”.

2. SOBRE EL ESTUDIO DE CAso.Y

De acuerdo con la investigaci¢n desarrollada, se pone de manifiesto
que, en tanto gue no se trata de un fenodmeno aislado del resto de
la dinamica de desarrcllo econoemice y social del pais y de la
insercion de este &n ¢l contexto internacional, el estudio de los
procesos locales en el Valle de Chalce reguliere ser tratado
considerando relaciones socic-economicas gue superan el ambito
concreto de cbservacion. Ello permite comprender la dimensién de
los condicicnamientos gque se dan para con los fenémenos locales,
l1os cuales, aungue no directamente, inciden en situaciones
especificas; como por ejemplo, la vinculacioén entre la expansion
reclente de las actividades informales (o de acuerdoe con las mds

"o tily 9t Man openids preseetyads ton
Teeoge taopstlazia e ey unidades
eetudindas e refipre, an pite £ taraty s cale naentaray asuelise Arprelas que
Rabtan guedsdz d¢ Tats Fyr tal 1442 22 Tay countiusitres chtentdds ton el estudig
ée a3z e indispensatle irer esta pariz jensitzaly ceer el iimpleweats de loy resaitads cdtenides en el
capituls 2

taachusianes sas
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recientes acotaciones, "actividades no tipicamente capitalistas”)
en las periferias metropelitanas Y las transformaciones
macroecondmicas en el régimen de acumulacidn a nivel internacional
que penetran las economias nacionales.

El andlisis de la expansién de esas actividades en el area de
estudio cobra significado por quedar vinculade directamente a un
particular proceso de expansidn de la periferia metropolitana, como
es el crecimiente urbane fuertemente relacionade con  la
redistribucién interna de su poblacidn, Froceso en el que las capas
sociales mas empoorecidas y en process de profundizacion de su
pauperizacien son las que ven impulsadas a desalojar las zonas
urbanas consolidadas, ya sean cgentrales o, incluso, perifericas
{como lo demuestra el heche de gque buena parte de los ahora
habitantes del Valle de Chalcc, mas gue provenir directamente de
proevincia, tentan su residencia en alguna de las delegazicnes del
istrite Federal y un  alt porcentaije vivia en Ciudad
Nezahualcéyotly, debido al encarecimiento de su costo de
reproduccian, particularmente por el alto coste del consumo de
vivienda.

Los resultados de la encuesta realizada demostrarcn que en el
Valle de (Chalco 1la aparicioen de unidades de produccidén no
tipicamente capitalistas (o informales), rasicamente no esta
construlda come una estrategia del capital para su reproduccién vy
por lc mismo, tampoco constituye un mecanisme de evasion de
impuestas de parte dJde aguelles gue estalble T osu3 negocios en el
lugar. Mas bien, resulta ser una estrategia familiar para 1la
reproduccien de su preopia fuerza ce trabaje. En este sentido
deruestra ser un mecanisme de subsistencia generado en el senc de
ls misma clase +rabajadera Jue trata as: de subsanar la prefunda
falta de fuentes de emplec {y muchas veces mas que eso de fuentes
de ingreso adecuados para su reproduccion) gue existe en la
mexicana y que aguel secter que sy funciona pajo las leyes
tipicamente capitalist {que habviamos venido dencminando como
“formal’) no es capa:r de generar hasta el momento.

uiends una persperstiva mas amplia en el analisis de la

eccnomica en el Valle de Chalceo, el estudico de caso

Gque es enriguecedor la incorporacicn de la dimension

ial rademas de 1lo social y economico), gue permitio

los desplazamientos de la poblazien vinculada a las

des econamicas estudiadas, tantc en su dimension presente,

histcerica. Asi, se encontraron claros indicios de la

stribucién de la pcblacion metropelitana gque noy verge en

realirzacién de artividades n> tipicarmente caplralistas (o
losy y oo 13 praauccia : LIzal.

lLa concel

subespacios d

3
Chalce. En este sentido, las cuatro subareas Aaladas mostraron
parzicularidades en relacion con el proceso de conselidacion urbana



¥y la expansion de las actividades econdmicas que en ellas se
realizan.

Por ejemplo, las subareas de la parte Norte del Valle -
sub2onas I y II- evidencian un mayor dinamismo econdmico,
estrechamente ligado al mas acelerado proceso de consolidacién
urbana, pereo asimismo, tamblién con nexos mias fuertes con el
Digtrito Federal (centro) y Ciudad Netzahualcdyotl.

En camblio, las subareas de la zena Sur -subzonas III y IV-
presentan actividades econdémicas de mayor arraigo local, con
menores nexos con el Distrito Federal (Centro), aunque si
fuertemente relacicnadas con la periferia inmediata (Ixtapaluca,
Iztapalapa). En este ctaso también se observa como las herencias
del pasado mantienen su vigencia, y asi la subzona 1V mostrd ser
la unica que mantiene vinculos con el pueblc de Chalco, mientras
que para las colonias del restc en todo el Valle dicha relacién
estd ausente.

Los circuitos y las vinculaciones del VYalle de Chalco con
otras dreas, asi come las condicicnes de accesibilidad son
elementos estructuradores del espacio urbano en proceso de
consolidacion. La circulaciodn interna, en buena medida dada como
desplazamientos a ple, también ha :do generande <canales de
circulacidén, a 1o gque se suman los trazades por los medios de
transporte interncs, todos estos elementos en forma conjunta
determinan una valorizacion diferencial del territcrio, y devienen
en verdaderas inercias dinamicas que ej)erce el espacioc en relacion
a la localiracion y a la dirension de las actividades econodmicas
que identificames como no tipicamente capitalista (o de tipo
informal).

El area en conjunte muestra una estructura urbana en la cual
la anterior division de los e3idos, hoy desincorporados, parece
haber dejado huellas y se hacen presentes en la delimitacion de
las actuales colenias, aungque en muchos casos su delimitacion
también respeonde a dinamicas propias Jdel proceso de
fraccionamjento.

De la articulacion de lo3s elementos sociales, econdmicos y
territoriales resulta una estructura urbana mas coensolidada en las
colonias de la subzona I y IIl. Sin embargo, se trata de un tipo de
consolidacioéon urbana tipica de un drea mecropollitana periférica y
fuertemente dependiente del Centro. Es decir, que esa consolidacion
implica tanto intensos desplazamientos hacia el Distrito Federal,
aprovisionamiento de insumos en esa area, como tambien el
surgimiento local de rcentros e redistribucicn p 2basts, ~n~ma por
ejetmplo, la zona de Puente Rojo -sobre la carretera Mexico-Puebla,
Esta zona, gue era exclusivamente ceqtrs> ccmersial, ahora se ha
extendido incorporando mercados ambulantes y se esta definiendo
como uno de los lugares de aprovisionamiento mas frecuentado por
los locales. (e esta forma la estructura urbana se censtituye en
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una inercia dinamica para la promocion y autorreproduccion de las
actividades no tipicamente capitalistas (informalidad), aunque
también la expansion de este tipe de actividades contribuye de
manera importante a acelerar la consolidacion de la nueva
estructura estructura urbana perifeérica.

En el caso de las colonias que han sido ubicadas en las
subzonas IIl y IV, presentan rasgos de menor consclidacién en su
estructura urbana, se nota por ejemplo que no se han definideo
centros de redistribucidn, aunque paraddéjicamente, pareciera que
son mas autosuficientes, en virtud de gque tienen menos nexos con
el Distrito Federal y mas con la periferia inmediata. En estas
zonas es mas importante la proporcion de aquellos duefios vy
trabajadores de las unidades econémicas analizadas que restde en
la misma colenia o en la cclenia adyacente, en cambio en las
colonias del Norte frecuentemente estos se trasladan desde areas
distantes. En el sector Sur se hallaron personas gue anteriormente
residian en otras areas de la periferia (Netza) o del Centio, pero
lo que no es frecuente =25 que aguelles que residiendo en otro lugar
se instalen en las colonias del Sur del Valle para ejercer su
actividad.

En este perfil gue definen las colonias del Sur del Valle
tambien se agrega el mayor nivel de vinculacion con el Pueblo de
Chalc¢o, que come ya $Se <comentd, fpara el sector HNHorte esta
totalmente ausente.

A medida que se produce Ia consolidacion urbana,
paralelamente se da un procese Je creciente diferenciacicon del
espacio urbano, debido a la incorporacién diferencial de valor en
ese espacio, gue en este Casc se expresa a traves de la existencia
de un numerc mayor de un:idades de preduccicn, comercializacion y
servicios de escala sumamente reducida 14 de cardacter
fundamentalmente familiar. Esa valoricacion diferencial orienta las
formas de aproplacien cocial del territerio, las cuales terminan
expresandose en el cuadro de la division social del espacio, que
a su vez genera crecientes diferencias de una subarea a otra, como
las que se ha hecho mencion arriba.
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ANEXO 1
CUESTIONARIO



LA INFORMALIDAD EN EL
VALLE DE CHALCO

Encuesta a unidades productoras de bienea y: servicio: en elfValla'
de Chalco. Mayo de 1990,

MODULO t: REFERENCIAS GENERALES,
1.1.Localizacién:

Colonia

1,2.E1 entrevistado es: Duefio: Empleado: -
L A O d e s ¢ r i p e i & n )

1.4.Es Mayorista:______ Minorista:;__.___ _ Ambos:
1.5.Este negecio, tiene sucursales: ___ donde:

es suycursal:___
dénde esea la central:
1.6 .Fecha de inicio de la actividad:
7 ,E1 duefio: trabaja en el negocio: si: no:
+no, cuantos empleados son:
»si, trabaja + sdlo:
+ con empleados: ., cuantos:
« con ayuda familiar: quiénes:

1.8, Perfil scciceconémico:

= Sexo:

+ edad:

» lugar de nacimients:

+ estado civil:

* No de hijos:

+ grade miximo de estudics:

» lugar de residencia anterlor:

=« Lugar de residencia actual:

» Tiempo de residencia en este ultimo lugar:
» Tiempo en este trabajo:

« Trabaie anterior: Cande:
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HODULO 2: DETERMINACIONES SOCIQECONOMICAS

2.1. Descripcion de la actividad realizada:

2.2. Horario de trabajo: de
2.3. Dias trabajados:
2.4. Tipo de contrato: = escrito: verbal:
* pOr Su cuenta: asalariado ocasional:
asalariado permanente:__

a y de a

2,5, St trabajan familiares: en qué momentos:
se les paga salario si: no:
reciben pago en productos:
s8lo apoyan sin contraparte:

2,6. En entrevistado tlene seguro social:
Los empleados tienen seguro sccial:

2.7. Se paga aguinaldo a los empleados:
2.8. Tienen vacaciones pagadas:
2.9, Qué ingreso =iene e1 entrevistado:
El ingresoc es fijo: variable:
2.10.Tiene otra actividad: si :___ no:
Si, cual:
Dénde:

2.11.Cudnto gana en esa actividad:
2.12,Ckantas horas trabaja a 1la semana en la otra
actividad:

que dias a la semana:

2.13. si es empleador,
Como consique los empleados:
Cuanto tiempe duran en el empleo:

2.14, Cémo se inicié esta actividagd Y porqué

MODULO 3: DETERMINACIONES TERRITORIALES

3.1. £s propletario del local: renta: se lo prestan:
3.2.D6nde vive: al lado del negocio:___

en otro lado: 2snde: o
3.3.Por qué se ubica al negotio en este lugar:
3.4.Que servicios tiene el negocioc:agua: luz: drenaje:
teléfono:
3.5.58 ne vive en el aitio del trabajo, como se

desplaza:
Cianto tiempo tarda en trasladarse al dia:
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3.6.51 no es un 1local fljo, la localizacién cambia, cémo:

- B N Si hay empleados, ddénde viven [
3.8.De doénde provienen los insumos:
Como los traen: con que frecuencias__
3.8 quiénes b4 donde vende sus productos:

3.10.Tiene relacién con otros negocios en la zona:
de compra: de venta: otra, cual:
3.11.Es propietario de algun otro negocio en la zona:
si : __no:____
cudl es la actividad:

MORULO 4; EXPECTATIVAS

Se piensa:

4.1. Abrir una sucursal:____donde:

4.2. Ampliar el tamafdo:____ reducirlo:

4.3. Abrir otroc negocio por otra parte:
dénde:

&.4. Abrir otro negeclo en el mismc lccal:
4.5. Cerrar el negocio:

por qué:
4.6. Despedir empleados: cuantos:
4&.7. Contratar empleados: cuantos:
§.8. Cambiar la actividad en el mismo iugar:

hacia gqué actiwvidad:

4.9. Plensa invertir en : vehiculo:___ muebles:
ampliar y mejorar la construccicn:
cuando:

OBSERVACIONES GENERALES:

Fecha:
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ANEXO 22
CODIFICACION



LA CODIFICACION EMPLEADA HA SIDC LA SIGUIENTE:

I . CARACTERISTICAS GENERALES

Zona, colonial

I: Tialpizahua (10)
Avandaro (3}
ia Sec Dario HMartinez (12)

IT: A. Del Maro {13}
24 Sec Darioe MAartinez (11}
independencia
£} Carmen {11}
Santiagoe

III: La Concepcion (1)
San Isidre (2)
Nifios Heéroes (1}
Santa Cruz {4}
Haria isabel (%)

IV: San Miguel de Xico (6}
Jardin (7%
Guadalupana (&)
La Providencia
Unién Guadaslupana

Gixo

1: Taller Mecanico y vulcanizadoras
2: Farmacia y venta de regalos

3: Papeleria

i Materialesz de construccion

S: Alimentos, Bebidas y misceldneas

6: Ambulantes

7: Herreria

8: Forrajerias y ventas de alimentos para animales

Entrevistado
11 Duefle
2+ Empleado
11 Mayorista
2: Hinorists
3: Ambos
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RN O

1:
2

[

Tiempas (fecha de inicio de 1la actlvidad, tiempo de

residencia y tiempo de trabalo)

- 3 meses: O
-6 - : 1
- 1 afic : 2
1 - 2 afios: 3
1 -4 " 04
1 -6 " t 5
£ - 10 " t 6
Ay et 2 7

Queflo dol negoclo

Trabaja en el negocioc
No trabaja en el negocio

Ayuda familiar

+ Recibe ayuda familiar

No recibe ayuda familiar

({seguro soclal,
vacaciones pagadas)

si

: No

Qtras actividades

Tiene otra actividad
o tiene otra actividad

Iipo de ingresg
Fije

: Variable

100

aguinaldo,



0:
1:

3:
4
S
61
7
8:

10:
11:
12:
13:

Irabajc anterloer

No trabajaba

Trabajaba en la misma actividad
Trabajo rural

Obrero

Trabaj)o doméstico
Vendedor ambulante
Comerciante

Empleado de oficina
Profesional independiente
Profesional empleado
Conductores de transporte
Otro informal

Otro formal

En educacion

PEREIL _SQCIO-ECONOMICO DEL ENTREVISTADO

-

(L WRN S

1
2:
3:

6

Spxo

: Masculino

Femenino

Eatado CQlvil

Soltero
Casado
Viudo
Divorciado
Unién libre

Grado maximo de aestudiey

Sin eztudics
1» a 3s Prim
4. a 6. Prim
Secundaria
Preparatoria
Técnica
Universitario
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IV. RETEBMINACIONES TERRITORIALES

Lugares (de residencia anterior y actual, de trabajo
anterior, de procedencia de los insumos)

+ Sin datos

En la misma colonia

En otra colonia del Valle de Chalco

+ En el pueblo de Chalce

: En Netzahualcodyotl

S: En zcnas aledafias del Distrito Federal
§: En zonas aledafias del Estado de México
7: En el rasto del Distrito Federal

8: en el resto del pais

Lesal comercial

Es propietvario
Renta
: Prestado

w N e

Motive de la localizacién

D: Sin informacién

1: Porque esta junto a la vivienda

2: Porque se lo prestan

J: Porque es zona comercijal

4: Porque compreo el terreno, aun cuande no viva alli
§: Otros

Seryiclos con que cusnta sl local

1: Agua

2: Ltur

3: Crenaje
$: Teléfecno
S: agua y luz

Medio ds trapemerts tant: pars 6l eantrevistado como los

insumos)

it Camisn, camaizneta, F.C.

2: Autcbus, pesero

1: Cache

t: CTaminande

5: Se los traen {los insumos)
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Erecuencia de aproyisionamlento de los inaunas

Diaria

Semanal

Dos veces por semana
Quincenal

Mersual

Por pericdos mayores a un mes

Cllientes

Los vecinos
Gente de otras zonas



ANEXO 3
LISTADO DE OBSERVACIONES



RESULTADOS DE LA ENCUESTA POR OBSERVACION Y VARIABLES

OBSERVACION 1
Encuesta
Glro
Sucursal
Empleados
Edad 2
Hijos
Edo.Res.An,
Experiencia
Hrs.Trab.
Asegurado
Ing.Semanal 5000
FProp.Local
Desplmiento
Trang.Ins,
Interconex

o
NANNNORNNO WK QN - -

OBSERVACION 2
Encuesta
Giro
Sucursal
Empleados
£dad
Hijos
Edo.Res . An,
Experiencia
Hrs.Trab. 1
Asegurado
Ing.Semanal 7000
Prop, Local
Desplmiento
Trans.Ins.
Interconex

-

RN O e QNBRO B ONWLR

OBSERVACION 3
Encuasta
Giro
Sucursal
Empleados
Edad
Hijos
Edo.Res.An.
Experiencia
Hrs.Trab.
Asequrado
Ing.Semanal 40000
Prop.Local
Desplmientec
Trans.Ins.
Interconex

[

NMRO» G wOVUNYONe W

Coleonia
Entrevist.
F. Inicio
Ayuda Fam.
Lug. Nac.
Estudies

Lug,.Res,Act,

Trab.Ant.
Dias Trab.
Aguinalde
Regul. Ing.
Hotivo Ub.
T. Traslad.
Aprovision,

Colonia
Entrevist.
F. Inicio
Ayuda Fam.
Lug. Nac.
Estudios

Lug.Res.Act.

Trab.Ant.
Cias Trab.
Aguinaldo
Regul. Ing.
Motive Ub.
T. Traslad,
Aprovision.

Colonia
Entrevist.
F. Inicie
Ayuda Fam.
Lug. Nac.
Estudios

Lug.Res . Act,

Trab.Ant.

Dias Trab.
Aguinalde

Regui. Ing.
Motivo Ub.
T. Traslad.
Aprovision,
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Zona
Esc.Negocio
Trab, Dueflo
Sexo
Edo. Clvil

Lug.Res.Ant.

Tpo. Res.

Lug.Tra.Ant.

A. Fam.
Vacaciones
Otra Act,
Servicios
L. Insumos
Clientes

Zona
Esc.Negocio
Trab.Duefio
Sexo
Edo. Civil

Lug.Res. Ant.

Tpo. Res.

Lug.Tra.Ant.

A. Fam.
Vacaciones
Otra Act.
Serviclios
L. Insumeos
Clientes

Zona
Esc.Negoclo
Trab,Duefio
Sexe
Edo. Civil

Lug.Res.Ant,

Tpo. Res,

Lug.Tra.ARt.

A, Fam,
Vacaciones
Otra Act.
Servicios
L. Insumos
Clientes
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OBSERVACION 4
Encuesta
Giro
Sucursal
Empleados
Edad
Hijos
Edo.Res.An,
Experiencia
Hrs,Trab,
Aseguradoe
Ing.Semanal
Prop.Local
Desplmiento
Trans.Ins.
Interconex

~
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OBSERVACION 5
Encuesta
Giro
Sucursal
Empleados
Edad
Hf jos
Edo.Res.An.
Experiencia
Hrs.Trab.
Asegurado
Ing.Semanal 6300
Prop.Local
Desplmiento
Trans.Ins.
Interconex

-
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OBSERVACION &
Encuesta
Giro
Sycursal
Empleados
Edad
Hijos
Edo.Res.An,
Experiencia
Hrs.Trab,
Asegurado
Ing,Semanal 7
Prop.Local
Desplmientc
Trans.Ins.
Interconex

[~ N X}
M e DRGNS OO

P
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Colonia
Entrevist,
F. Inicio
Ayuda Fam,
Lug. Nac.
Estudios

Lug.Res.Act.

Trab.Ant.
Dias Trab.
Aguinaldo
Regul. Ing.
Motivo Ub.
T. Traslad,
Aprovision.

Colonia
Entrevist.
F. Inlcie
Ayuda Fam.
Lug. Nac.
Eatudios

Lug.Res.Act.

Trab.Ant.
bias Trab.
Aguinalde
Regul. Ing.
Motivo Ub.
T. Traslaq,
Aprovision.

Colonia
Entrevist.
F. Inicio
Ayuda Fam.
Lug. Nac.
Estudios

Lug.Res . Act.

Trab.Ant.
Dias Trab.
Aguinaldo
Regqul, Ing,
Motivo Ub.
T. Traslad.
Aprovision,
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Zona
Esc.Negocio
Trab.Dueilo
Sexo

Edo, Civil
Lug.Res.Ant,
Tpo. Res.
Lug.Tra.Ant.
A. Fam.
Vacaciones
Otra Act.
Servicios

L. Insumocs
Clientes

2ona
Ege.Negocio
Trab.Dueilo
Sexo

Edo, cCivil
Lug.Res.Ant,
Tpo. Res.
Lug.Tra.Ant,
A. Fam.
Vacacicnes
Otra Act.
Servicios

L. Insumos
Clientes

Zona
Esc.Negoclio
Trab.Duefio
Sexo

Edo. Civil
Lug.Res.Ant.
Tpo. Res,
Lug.Tra.Ant.
A, Fam.
Vacacicncs
Otra Act.
Servicics

L. Insumos
Clientes
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OBSERVACION 7

£ncuesta
Giro
Sucursal
Empleados
Edad

Hijos
Edo.Res An,
Experiencia
Hrs.Trab.
Asegurado
Ing.Semanal
Prop.Local
Desplimiento
Trans, Ins.
Interconex

-
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OBSERVACION 8

Encuesta
Giro
Sucursal
Empleados
Edad

Hijos
Edo.Res . An.
Experiencia
Hrs.Trab.
Asegurado
Ing.Semanal
Prop.Local
Desplmiento
Trans.Ins.
Interconex

-
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OBSERVACION 9

Encuesta
Giro
Sucursal
Empleados
Edad

Hi jos
Edo.Res.An.
Experiencia
Hrs.Trab.
Asegurado
ing.Semanal
Prop.Local
Desplmiento
Trans.Ins.
Interconex

[
€O WwrtMNe g

Colonia
Entrevist
F. Inicio
Ayuda Fam.
Lug. Nac.
Estucdios

Lug,.Res, Act.

Trab.Ant.
Dias Trab.
Aguinaldo
Regul. Ing.
Motivo Ub.
T. Traslad,
Aprovision,

Colonia
Entrevist,
F. Inicieo
Ayuda Fam.
Lug. Nac.
Estudios

Lug.Res.Act.

Trab.Ant.

Dias Trab.
Agulnaldo

Regqul. Ing.
Motivo Ub,
T. Traslad.
Aprovision.

Colonia
Entrevist.
F. Inicio
Ayuda Fam,
Lug. Nac¢.
Estudios

Lug.Res. . Act.

Trab.Ant.
Dias Trac.
Aguinaldo
Regul. Ing.
Motivo Ub,
T. Traslad.
Aprovision.
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Zona
Esc.Negocio
Trab.Duefio
Sexo

Edo. Civil
Lug.Res. Ant.
Tpo, Res,
Lug.Tra.Ant.
A. Fam,
Vacaciones
Otra Act,
Servicios

L. Insumos
Clientes

Zona
Esc.Negocio
Trab.Dusfle
Sexo

Edo. Civil
Lug.Res_ Ant.
Tpo. Res.
Lug.Tra.Ant.
A, Fam,
Vacaciones
Otra Act,
Servicios

L. Insumos
Clientes

Zona
Esc.Negocio
Trab.Duefia
Sexo

Edo, Civil
Lug.Res.Ant.
Tpo. Res,
Lug.Tra.Ant.
A, Fam,
Vacaciones
Otra Act,
Servicios

L. Insumos
Clientes
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OBSERVACION 10

Encuesta 10
Giro -
Sucursal 2
Empleados o
Edad (1)
Hi jos 4
Edo.Res.An. 15
Experiencia 7
Hrs.Trab, 9
Asegurado 2
Ing.Semanal 80000
Prop.Local 1
Desplmiento 3
Trans.Ins. 1
Interconex Q

OBSERVACION 11
Encuesta 11
Giro
Sucursal
Empleados
Edad
Hijos
Edo.Res.An.
Experiencia
Hrs.Trab,
Asegurade
Ing.Semanal 3000
Prop.Local
Desplmiento
Trans.Ins.
Interconex

w

-
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OBSERVACION 12

Encuesta 12
Giro 5
Sucursal 2
Empleados 0
Edad 48
Hijos 12
Edo.Res.An. &
Experiencia 7
Hrs.Trab. 14
Asequrado 2
Ing.5emanal 70000
Prop. Local 1
Desplmiento a
Trans,Ins, b
Interconex 2

Colontia
Entrevist.
F. Inicio
Ayuda Fam.
Lug. Nac,
Estudios

Lug.Res . .Act,

Trab.Ant.

Dias Trab.
Aguinalde

Regul. Ing.
Motivo Ub.
T. Traslad.
Aprovisien.

Colonia
Entravist.
F. Inlcio
Ayuda Fam.
Lug. Nac
Estudios

Lug.Res . Act.

Trab.Ant.

Dias Trab.
Agulnaldo

Regul. Ing.
Motivo Ub,
T. Traslad.
Aprovision,

Colonia
Entrevist.
. Inicio
Ayuda Fam,
Lug. Nac.
Estudios

Lug.Res.Act.

Trab.Ant.

Dias Trab.
Aguinaldo

Regul. 1ng.
Motive Ub.
T. Traslad.
Aprovision,.
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2ona
Esc,Negocio
Trab,Duefio
Sexo

Edo. Civil
Lug.Res . Ant.
Tpo. Res.
Lug.Tra.Ant.
A. Fam.
Vacaciones
Otra Act.
Servicios

L. Insumos
Clientes

Zona
Esc.Negocio
Trab.Duefio
Sexo

Edo. Civil
Lug.Res.Ant,
Tpo. Res.
Lug.Tra. Ant,
A. Fam,
Vacacliones
Otra Act.
Servicios

L. Insumos
Clientes

Zona
Egc.Negocio
Trab,.Duefio
Sexo

Edo, Civil
Lug.Res Ant.
Tpo. Res.
Lug.Tra.Ant.
A. Fam.
Vacaciones
Otra Act.
Serviclos

L. Insumos
Clientes
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OBSERVACION 123

Encuesta 13
Giro §
Sucursal 2
Empleades 0
Edad 10
Hijos ]
Edc.Res.An. 15
Experiencia [
Hrs.Trab, &
Asegurado 2
Ing.Semanal 24000
Prop.Local 0
Dagplmiento 4
Trans ., Ins. 2
Interconex F

OBSERVACION 14
Encuesta 14
Giro
Sucursal
Empleados
Edad 3
Hi foc
Edo.Reg An,
Experiencia
Hrs.Trab.

Agsegurado
Ing.Semanal 300090
Prop.Lecal
Desplmiento
Trans.Ins.
Interconex

OO NN G NN

OBSERVACION 15
Epncuesta
Giro
Sucursal
Empleados
Edad
Hi jos
Edo.Res. An.
Experiencia
Hys, Trab,
Asegurado
ing.Semanal 7000
Prop.Local
Dasplmiento
Tranz. Ins.
Interconex

- -
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Colonia
Entrevigt,
F. Inicleo
Ayuda Fam.
Lug. Nac,
Estudios

Lug.Res.Act.

Trab.Ant,
Diaz Trab.
Aquinaldo
Regqul. 1Ing.
Hotivo Ub,
T. Traslad,
Apravision,

Colania
Entrevist.
F. Iniclo
Ayuda Fam,
Lug. Nac.
Estudios

Lug.Res,Act,

Trab.Ant.
Dias Trab.
Aguinaldo
Requl, Ing.
Motive Ub.
T. Trasiad.
Aprovision,

Colonia
Entrevist,
F. Inicio
Ayuda Fam.
Lug. Nac,
E£studioes

Lug.Res Act.

Trab.Ant,
Dias Trab,
Aguinalde
Reguli. Ing
Mozive Ub,
T. Traslad.
Aprovision.
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Zona
Esc.Negocio
Trab.Duefio
Sexo

£do. Civil
Lug.Res . Ant,
Tpo. Res.
Lug.Tra Ant,
A, Fam.
Vacacliones
Otra Act.
Servicios

L. Insumos
Clientes

Zona
Esc.Negocio
Trab.Dusiio
Sexo

£do. Civil
Lug.Res.Ant.
Tpe. Res,
Lug.Tra.Ant.
A, Fam.
Vacaclones
QOtra Act,
Servicios

L. Insumos
Clientes

Zena
Esc.Negoclo
Trab.Dueilo
Sexo

Edo. Civil
Lug.Res.Ant,
Tpe. Res.
Lug.Tra.Ant.
A, Fam.
Vacacionss
Otra Act.
Servicies

L. Insumes
Clientes
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OBSERVACION 16

Encuesta
Giro
Sucurgal
Empleados
Edad

Hijos
Edo.Res.An.
Experiencia
Hrs.Trab.
Asegurado
Ing.Semanal
Prop.Local
Desplmiento
Trans.Ins,
Interconex

16

22

16

12

100000

[N

OBSERVACION 17

Encuesta
Giro
Sucursal
Empleados
Edad

Hijos
Edo.Res.An.
Experiencia
Hrs.Trab.
Asequrado
Ing.Semanal
Prop,.Local
Desplmiento
Trans.Inc.
Interconex

17
2
2
]

30
2

15
2

12
2

200000
2

~w; e

OBSERVACION 18

Encuesta
Giro
Sucursal
Empleados
Edad

Hi jos
Edoc.Res.An.
Experiencia
Hrs.Trab.
Asegurado
Ing.semanal
Prop,Local
Desplmiento
Trans.Ins.
Interconex

18
7
2
o]

22

2

Colonia
Entrevise.
F. Iniclo
Ayuda Fam.
Lug. Nac.
Estudios

Lug.Res.Act.

Trab.Ant.

Dias Trab.
Aguinaldo

Regul. Ing.
Motive Ub.
T. Traslad.
Aprovision.

Colonia
Entrevist.
F. Inicio
Ayuda Fam,
Lug. Nac,
Estudios

Lug.Res Act.

Trab.Ant,

Dias Trab.
Aguinaldo

Regul, Ing.
Motive Ub.
T. Traslad.
Aprovision,

Colenia
Entrevist,
F. Inicio
Ayuda Fam,
Lug. Nac.
Estudios

Lug.Res Act.

Trab.Ant.

Dias Trab.
Aguinaldo

Requl. Ing.
Motive Ub.
T. Traslad.
Aprovisicon.
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Zona
Esc.Negocio
Trab,Duefio
Sexo

Edo. Civil
Lug.Res.Ant,
Tpe. Res.
Lug.Tra.Ant,
A. Fam,
Vacaciones
Otra Act.
Servicios

L. Insumos
Clientes

Zona
Esc.Negoctio
Trab.Duefio
Sexo

Ede. Civil
Lug.Res . Ant,
Tpo. Res.
Lug.Tra.Ant.
A. Fam.
Vacaciones
Otra Act,
Servicios

L. Insumos
Clientes

Zona
Esc.Negoclo
Trab.Duefio
Sexo

Edo. Civil
Lug.Res.Ant,
Tpo. Res.
Lug.Tra.Ant.
A. Fam.
Vacaciones
Otra Act.
Serviclios

L. Insumos
Clientes
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OBSERVACION 19

Encuesta
Giroe
Sucursal
Empleados
Edad

Hijos
Edo.Res An.
Experiencia
Hrs .Trab.
Asegurado
Ing.Semanal
Prop.Local
Desplmiente
Trans.Ins.
Interconex

-
©

w
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OBSERVACION 20

Encuesta
Giro
Sucursal
Empleados
E£dad

Hijos
Edo.Res An.
Experiencia
Hrs.Trab,
Aseguradoc
Ing.Semanal
Prop.Local
Desplmiento
Trans. Ins,
Interconex

20
5

-

1

18

0

30

0

11

2
40000
1

[XETR N

OBSERVACION 2%

Encuesta
Giro
Sucursal
Empleados

Asa
fod:So

Hijos
Edo.Pes An.
Experiencia
Hrs.Trab,
Asegqurado
ing.Semanal
Prop.Local
Desplmiento
Trans.lns.
Interceonex

ra

w
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Colznia
Entrevist,
F. Inicio
Ayuda Fam.
Lug. Nac.
Estudios

Lug.Res.Act.

Trab . Ant,

Dias Trab.
Aguinaldo

Regul. Ing.
Motivo Ub,
T. Traslad.
Aprovision.

Colonia
Entrevise,
F. Inicio
Ayuda Fam.
Lug. Nac,
E€studios

Lug.Res. Act.

Trab_ Ant.

Dias Trab.
Aguinaldo

Requl. Ing.
Motivo Ub.
T. Traslad,
Aprovision.

Colonia
Entrevist,
. Inicle
Ayuda Fam,
Lug. Nac,
Estudics

Lug.Res At

Trab.Ant.
Dias Trab.
Agqguinaldo
Regul. Ing.
Motivo Ub,
T. Traslad.
Aprovision,
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Zona
Esc.Negocio
Trab.Dueiio
Sexo
Edo. Civil

Lug.Res.Ant.

Tpo. Res,

Lug,Tra.Ant,

A. Fam.
Vacaciones
Otra Act.
Servicios
L. Insumos
Clientes

Zona
Esc.Negocio
Trab.Duefio
sexo
Edo, Civil

Lug.Res . Ant.

Tpo. Res.
Lug.Tra.Ant,
A, Fam,
Vacaciones
otra Ret.
Servicios

L. lnsumos
Cllentes

Zona
Esc.Negocio
Trab, Dueflo
Sexo

Edo. Civil
Lug.Res.Ant.
Tpo. Res.
Lug.Tra.Ant,
A. Fam.
Vacaciones
Otra Act.
Servicios

L. Insumos
Clientes
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OBSERVACION
Encuesta
Giro
Sucursal
Empleados
Edad
Hijos
Ede.Res.An.
Experiencia
Hrs.Trab.
Asegurado
Ing.Semanal 5000
Prop.Local
Desplmiento
Trans, Ins.
Interconex
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OBSERVACION 23
Encuesta 23
Giro
Sucursal
Empleados
Edad
Hijos
Edo . Res. An.
Experiencia
Hrs. Trab.
Asegurado
Ing,Semanal 6000
Prop.Local
Desplmiento
Trans.Ins.
Interconex

"
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OBSERVACION 24
Encuesta 24
Giro
Sucursal
Empleados
Edad
Hijos
Edo.Res.An.
Experiencia
Hrs . Trab.
Aseqgurado
Ing,Semanal 30000
Prop.Local
Desplmiento
Trans.Ins.
Interconex

[
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Colonia
Entrevise.
F. Inicio
Ayuda Fam.
Lug. Nac.
Estudios

Lug.Res.Act.

Trab.Ant.

Dias Trab.
Aguinaldo

Regul. Ing.
Motive Ub.
T. Traslad.
Aprovision,

Colonia
Entrevist.
F. Inicio
Ayuda Fam,
Lug. Hac.
Estudlos

Lug.Res Act,

Trab.Ant.

Dias Trab.
Aguinaldo

Regul. Ing.
Motivoe Ub.
T. Traslad.
Aprovision.

Colonia
Entrevist.
F. Inicio
Ayuda Fam.
Lug. Nac.
Estudios

Lug.Res . Act.

Trab,Ant.
Dias Trab.
Aguinaldo
Regul. Ing.
Motivo Ub.
T. Traslad.
Aprovision.
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Zona
Esc.Negocio
Trab,Duefio
Sexo

Edo. Civil
Lug.Res Ant,
Tpo. Res.
Lug.Tra.Ant.
A. Fam.
Vacaciones
Otra Act.
Servicios

L. Insumos
Clientes

Zona
Esc.Negocio
Trab.Duefio
Saxo

Edo. Civil
Lug.Res Ant.
Tpo. Res.
Lug.Tra Ant.
A, Fam.
Vacacliones
Otra Act.
Servicics

L. Insumos
Clientes

Zona
Esc.Negocio
Trab.Duefio
Sexo

Edo. Civil
Lug.Res.Ant.
Tpo. Res.

Lug.Tra Ant.

A, Fam,
Vacaciones
Otra RAct.
Servicios
L. Insumos
Clientes
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OBSERVACION 25

Encuesta 25
Giro 3
Sucursal 2
Empleados 0
Edad 60
Hi jos 8
Edo.Res.An. 15
Experiencia 1
Hrs.Trab. 12
Asegurado 2
Ing.Semanal 60000
Prop.Local 1
Desplmiento 0
Trans.Ins. 2
Interconex 2

OBSERVACION 26
Encuesta 26
Gire
Sucursal
Empleados
Edad
Hijos
Edo.Res.An.
Experiencia
Hrs.Trab.
Asegurado
Ing . Semanal 200050
Prop.Local
Desplmiento
Trans.lns
Interconex

S
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OBSERVACION 27

Encuesta 27
Giro 5
Sucursal 2
Empleados [+
Edad 7
Hijos 3
Edo ,Res . An. 15
Experlencia 0
Hrs.Trab. 13
Asegurado 2
Ing.Semanal 80000
Prop.Local 1
Despimiento 0
Trans.lns, 4
Interconex 2

Colonia
Entrevist.
F. Inicio
Ayuda Fam.
Lug. Nac.
Estudios

Lug.Res.Act.

Trab.Ant.
Dias Trab.
Aguinaldo
Regul. Ing.
Motivo Ub.
T. Traslad.
Aprovision.

Colonia
Entrevist.
F. Inicie
Ayuda Fam.
Lug. Nac.
Estudios

Lug.Res.Act.

Trab.Ant.

Dias Trab.
Aguinaldo

fegul. Ing.
Mctive Ub.
T. Traslad,
Aprovision,

Colonia
Entrevise.
F. Inicio
Ayuda Fam.
Lug. Nac.
Estudios

Lug.Res.Act.

Trab.Ant.
Dias Trab.
Aguinaldoe
Regul. Ing.
Motivo Ub.
T. Traslad.
Aprovision.
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Zona
Esc.Negocio
Trab.buefio
Sexo

Edo, Civil
Lug.Res.Ant,
Tpo. Res.
Lug.Tra.Ant.
A. Fam.
Vacaciones
Otra Act.
Servicios

L. Insumos
Clientes

Zona
Esc,Negocio
Trab. Dueifio
Sexo

Edo. Civil
Lug.Res.Ant.
Tpo. Res.
Lug.Tra.Ant.
A. Fam.
Vacaciones
Otra Act.
Serviclos

L. Insumos
Clientes

Zona
Esc.Negocio
Trab.Duefio
Sexa

Edo. Civil
Lug.Res.Ant.
Tpo. Res.
Lug.Tra.Ant.
A, Fam.
Vacaciones
Ctra Act.
Servicios

L. Insumos
Clientes
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OBSERVACION
Encuesta
Gire
Sucursal
Empleados
£dad
Hijos
Edo.Res.An.
Experiencia
Hrs.Trab.
Asegurado
Ing.Semanal 4000
Prop,.Local
Desplmiento
Trans.Ins.
Interconex
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OBSERVACION 28
Encuesta 29
Giro
Sucursal
Empleados
Edad
Hijos
Fdo.Res.An.
Experiencia
Hrs.Trab. 1
Asegurado
Ing.Semanal 15000
Prop.Local
Desplmiento
Trans.Ins.
Interconex

[
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OBSERVACION 30
Encuesta 30
Giro
Sucurgal
tmpleados
Edad
Hijos
Edo.Res.An,
Experiencia
Hrs.Trab,
Asegurado
Ing.Semanal 14000
Prop.Local
Desplmiento
Trans, Ins,
Interconex

~
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Colonia
Entrevist.
F. Inicio
Ayuda Fam.
Lug. Nac.
Estudios

Lug.Res.Act.

Trab.Ant.

Dias Trab,
Aguinaldo

Regul. Ing.
Motivoe Ub,
T. Traslad.
Aprovision.

Colonia
Entrevist,
F. Inicic
Ayuda Fam,
Lug. Nac.
Estudios

Lug.Res.Act.

Trab.Ant,

Dias Trab.
Aguinalde

Regul. Ing.
Motivo Ub.
T. Traslad.
Aprovision,

Colonia
Entrevist,
F. Inlicio
Ayuda Fam.
Lug. Nac.
Estudios

Lug.Res.Act,

Trab . Ant.

Dias Trab.
Aguinaildo

Regul. Ing.
Motivo Ub.
T. Traslad.
Aprovision.
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Zona
Esc.Negocio
Trab.Duefio
Sexo

Edo, Civil
Lug.Res.Ant.
Tpo. Res.
Lug.Tra.Ant.
A, Fam,
Vacaciones
Otra Act.
servicios

L. Insumos
Clientes

Zona

Esc . Negocio
Trab.Dueflo
Sexo

Edo. Civil
Lug.Res.Ant,
Tpo. Res.
Lug.Tra.Ant.
A. Fam,
Vacaciones
Otra Act.
Servicios

L. Insumog
Clientes

Zona
Esc.Negocio
Trab, Dueflo
Sexo

Edo. Civil
Lug.Reu.Ant.
Tpo. Res.
Lug.Tra.Ant.
A. Fam.
vacacicnes
Otra Act.
serviclos

L. Insumos
Clientes
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OBSERVACION 131
Encuesta
Giro
Sucursal
Empleados
Edad
Hi jos
Edo.Res.An.
Experiencia
Hrs.Trab,
Asegurado
Ing.Semanal 20000
Prop.Local
Desplmiento
Trans, Ins,
Interconex

w w
-
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OBSERVACION 32
Encuesta 32
Giro
Sucursal
Empleados
Edad
Hijos
Edo.Res.An.
Experiencia
Hrs Trab,
Asegurado
Ing.Semanal 10000
Frop.Local
Desplmiento
Trans.Ins.
Interconex

- w
(LR N N -

PO e O MW

Colonia
Entrevist.
F. Inicio
Ayuda Fam,
Lug. Nac.
Estudios

Lug.Res Act.

Trab, Ant,

Dias Trab.
Aguinaldo

Regul. Ing.
Motivo Ub,
T. Traslad.
Aprovision.

Colonia
Entrevist.
. Inicio
Ayuda Fam,
Lug. Nac,
Estudios

Lug.Res.Act.

Trab . Ant.

Dias Trab,
Aguinalde

Regul. Ing.
Mutivo Ub.
T. Traslad.
Aprovision.
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Zona
Esc.Negocio
Trab,Dueilo
Sexo

Edo. Civil
Lug.Res.Ant.
Tpo. Res.
Lug.Tra Ant.
A. Fam.
Vacacliones
Otra Act.
Serviclos

L. Insumos
Clientes

Zona
Esc.Negocie
Trab.Dueflo
Sexo

Edo. Civil
Lug.Res.Ant.
Tpo. Res,
Lug.Tra Ant,
A, Fam.
Vacaciones
Otra Act.
Servicios

L. Insumos
Clientes
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ANEXO 4 .

MATRICES DE CORRELACION



CORRELACION DE PERFIL SOCIAL DEL ENTREVISTADO

coleonia

| tona

zonal 1,0000
¢olonnial -0,5613
girotl ©.0000
entvistdi -¢.0601
séxol 0.1206
edad) 0.1332
lug.nac. .t -0, 2488
edo. cavid ¢.3101
e.hijos] -c.c080
estudiost -0.0154
lu.res.a! 0.03C6
lug.res. | -0.2001
tpo.resit -2, 053%
trac.ant 01248
noras.trl =-0.0409
dias.tral -0.,07%8
ingresoi ¢.1382

1.0000
0.1273
-8.1585
-0.1773%
0.3368
-C.0180
-0.0177
0.26907
-0.03e3
0.0839
0.1184
-0.0412
G.0020
-C.109%
$.205¢
-0.27111

| edo.civil n.ntios

giro entvistdo sexo edad lug.nac,
1.0000
-0.3237 i.0000
¢.1177 -0,1273 1,0000
0.0702 -0.3264 0,092 1,0000
©.25%0 -0.0685 0.0722 0.0342 1.9000
G,.166¢ -0.22484 0.23992 0.3436 -D.067S
0.0116 -0.1368 0.0 ©.8387 g.019%0
-0.0678 0.07%t -0.3398 -0.4088 -0.2200
0.3209 -0.0%%2 -~3.0415 -D0.136& 0.2218
-0.1449 J.4270 -0,1437 -0,2902 -0.0628
0.072% 0,004t 6.06%3 -0.02%0 0.2567
0.2%27 -0.579%1 0.326¢ 0.2500 -0.1340
-0.1852  2.0853  £.1250 -0.2163 -0.4024
-0.0518 -0.1701 0.1142 0.3606 -0.2987
-6, 0044 0.1178 0.1878 -0.0099 -0.06%3
estudios resid.an res.act. tpo.resi trab.ant
o o ot B o ot etk 2 e e = e e et e e
edo. civ 1.
n . hijost 0.1 .0000
estudios! -9, L4882 1.0000
lu.res . al Q. 2128 2. 2444 L.0000
lug.res. i =0 g.3048 2.32%8 0.2129 1.0000
tpo.resy| -0.2012 ~D.0GS4 ~3.0136 0.1333 -0.2441 1.0000
trab. antl 0.0876 C.o1t4t €.06731 -0.1619 -0.2751 =0.019%8 1.0000
horas tr| -5.1884 c.cod2 C.2088 -0, 13578 0.05319 -0.2742 ¢G.1817
dias traij 2. 1889 3.349%8 -0.2047  -0.23326 -0,3072 -0.CFL1 0.31392
ingresoi -2.0128  -~3.1028 T.2889 9.1060 0.177¢ 0.2382 0.1536
I hrs zrab dias :rab. ingreso
B L B
hrs. trabi 1.8000
dias tral 0.0677 1.0000
ingresci -0.102¢4 -0.0349 1.0000
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CORRELACION DE DETERMINACIONES SOCIO-ECONOMICAS

{ zona n.giro esc.nego fecha in trab.due empleados ayud.fam

g ———————

zonaf 1.000¢
n.girot 0.0080 1.000C
esc.negcl 0.2410 -0.03%2 1.0000
f.iniciot -0,143¢4 $.0847 0.2516 1.0000
trab.due] -0.2410 =-0.2744 =-0.0323 -~0.1364 1.90000
n.empleat 0,0324 0.0474 ¢.117¢0 €.4750 0.1170 1.0000
ayyd.tam¢ 0.0459 ~-0.1343 -0.123%0 ¢.o087 Q.1658 0.1707 1.0000
tpo.expel -0.2347 0.0%1%8 0.0848 0.1249 0.1603 -0.0546 0.0808
trab.anti 0.1245 0.25%27 0.1711 0.0349 ~0.16%8 =-0.1114 =-0.21744
nre.trabi -0, 0403 -0.1852 -0.1243 ~-0.1730 0.1009 =~-0.018¢ =0.2613
dias trai -0.0758 =0.0518 =~0.0669 0.2110 -0.0669 =-0.1495 -0.3233
seguro st . . . . - . .
aguiraldr =-0.2410 0.1960 0.0321 =-0,1548 0.0323 ~-0.3249 ~0.1658
vacacion! ~0.2410 0.1360 0.0321 -0.1546 0.0323 -0.3243 -0.1658
ingreso} ¢.1362 -0.0041 0.6439 0.%054 -0.0771 0.0328 ~0.2616
regul.int 0.0716 0.1747 0.0863 -0,0676 0.0863 -0.4055 -0.312¢
ortra acti 0.2329 -0, 1630 0.046¢ ~-0.2222 0.0464 -0.4671 9.1854
1 tpo.expe trab.ant hrs.trab dlas.tra segurc 5 aguinald vacacien
tpo.expel 1.83%¢00

trab.anty -0.00)8 1.0000

hrs.trabt  -0.231%9% 0.1917 1.0000

dias trai ¢.1478 0.3392 0.0¢677 1.0000

sequre st . . . . .

aguinaldl ¢_1414 Q,081¢6 -0,1759% 0.0669 0.0000 1,0000

vacaciont ¢. 1414 0.0818 -0.17%9 0.0668 09,0000 1.0000 1,0000
ingresoi -Q.0481% 0.1036 -0.1024 -0.0249 0.0000 0.0438 0.0438

regul.ini Q4454 0.4436 -0,2029 0,3%827 0.6000 6.3739 06,3739

otra actl! 0.0407 -0.3671 -0.037L -0,1837 0,0000 -0,0864 -0,0464

t ingreso regul, ing otra act.
________ U P

ingresol 1.0000
regul. int 60,1732 1.0000
otra actl -0.2214 -0.1240 1.0000
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zonai
n.coloni|
n.girel
f.inictiol
ayud.fam|
lug.nac. |
resid.an|
edo.res |
lug.res. |
tpo.resii
lug.tra.y
ingresol)
prop.loci
motiv.ubi
serviciol
dsplmient
tpo.trslii
lug.insut
me.tra, it
trec.apri

edo.res. i
lug.res .
tpo.resi|
lug.tra. i

ingreac|
prop.loci
motiv.ubl
serviciol
dsplmieni
tpo.trsi|
lug.insul
me.tra, i}
frec.apr|

serviciol
daplmient
tpo.trsl|
lug.insul
ma tra )
frac.apr!

Q.
. 1384

0

-0,
-0.
o.
0.
-0.

CORRELACION DE DETERMINACIONES TERRITORIALES

zona n.celonia

01306

2003
0138
1293
1362
0792

0.2814

-0.

1610

0.2190

-0,
L1924
0.
.oael

-n

[}

ado

3126

24190

res.

.0000
1273
L2746
L0336
.0180
.08139
L1392

1184

L0413

L3212

212

L2311
L0156
L0083
.0937
. 0813
1612
L0264
L4646
L2199

n.giro fech.ini ayud.fam lug.nac

1.0000
0.2218
0.2672
-0.0628
0.2567
0.0612)
~0.065%
-0.4121
-0.1127
=0.3106
0.2001
0.1194
~N.0B14
-0.1622
D.1134

prop. loc

resid.ant.

1.0000
0.4001
0.2129
0.1333
-0.0099
0.1060
-0.2846
-0.0538
-0.4383
0.0141%
0.2113
©.1353
-0.3273
0.0944

0.
-0,

1202
1700

-0,
Q.

9057

L2046

1875
0369

-0.2%504
0.0666

servicic dsplmien tpo.trsl

.Qa000

2229
1761
0397
0122

1.0000
0.1128
-0,.1772
0.0640

1.0C90
0.0087 1.0000
~0.0888 0.2064
0.428B 0.410%
-0.27%1 0.1023
0.1718 0.2171
0.13%2 ~0.139%
0.1163 0.06629
G.2054 =~0.2616
-0.0130 -0.1392
-0.2875 ~0,3366
~0.1343 =-0.3552
-0.0913% 0.4159
0.1043 0.2955
0.4244 0.0638
~0.2932 -0.31764
0.0813 0.0417
ug . tra, ingreso
1.0000
-0.06486 1.0000
-0.1181 o.0115
-0.105% 0.1168
-0.1148% Q.0471
9.0084 -0,029)
-0.1146 -0,0494
-0.1509 0.0540
-0,0964 0.2082
0.0715 0.2074

lug.indu me tra.i

1.0000
-0.2173 1.0000
-8.0623 0.01%9
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1.0000
0.1512
0.6347
0.1769
0,3378
0.0714
9.107%
0,0872

frec.apr

1.6000

1.0000
0.237%
0.1681
~-0,0716
00,0867
0.2410
-0,0587
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