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I N ' T R 0ED U C 0 1 O N

El presente trabajo tiene por objeto conocer la

actitud de alumnos de tercero de secundaria ante la 0

rientación Vocacional y la secundaria en general. - Se~ 

ha decidido conocer la actitud de los alumnos y no de
otras personas como podrían s2 ic: orientadores, los

maestros u otros profesion stas porque se considera - 

que los alumnos son quienes están en contacto directo

con la Orientación al menos en este último ato de su

instrucción secundaria y además porque se puede partir

del supuesto que los alumnos necesitan una guía como - 

la Orientación Vocacional y ésta será uno de los fac- 
tores que van a influir para determinar el futuro ocu

pacional de los jóvenes. 

Las limitaciones que tiene esta investigación, 

están determinadas tanto por el m• er de sujetos que

intervinieron en ella, como por las peculiaridades de

la metodología utilizada. 

La población de alumnos del tercer grado en - 

las escuelas secundarias diurnas del L. F., es de varios

miles y la muestra investigada es solamente de doscien
tas personas. 

11 instrumento empleado para realizar la inves- 

tigación fué el cuestionario con las ventajas y des - 
ventajas que ello implica, -sin embargo, las conclusio

nes que se han obtenido con esta investigación son con
gruentes entre sí, aplicables a la poblac , n utilizada

y constituyen un esquema de hipótesis que podría funda
mentar otros trabajos. 
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CAPITULO

BREVE HISTORIA DE LA ORIENTACION VOCACIONAL. 

La necesidad de tener una oc-_ ación determinad., 

surgió desde el principio de la humanidad, cuando el

hombre se hizo sedentario. Se estableció en un lugar

fijo y se presentó consecuentemente la división del — 

trabajo como algo necesario para la subsistencia del

hombre en el grupo y también para la del grupo mismo. 

Durante los siglos V al VII a. c., en los "que — 

los grandes filósofos consideraron como fundamental— 

la razón, fue cuendo se tomaron en cuenta las carac— 

terísticas personales para realizar una tarea especí— 

fica. 

Platón ( 427- 347 a. c.) en sus obras " La República" 

y " Las Leyes" hizo la descripción de la " Sociedad Ideal" 

en las que se consideraron tres virth"des básicas que — 

determinaban la situación jerárquica de los hombres

dentro de la sociedad; esas virtudes :^o eran otra co— 

sa que características personales como la valentía y
la sabiduría y que constituían loe '.:.:- ores determinan

tes de la posición social de los individuos. ( 3) Sin

embargo, el - ombre nacía en la profesión y posición de
su familia, así el hijo de un campesino forzosamente a— 

prendía el oficio del padres(, 2.. Poco a poco la idea, 

e importancia de las características personales fue — 

cambiando hasta cyae en el Re_ acimiento esta idea fue

considerada como centro de interés fuera del sistema
filosófv. 
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Los conceptos de diferentes autores como " el inge

nio" de Sdneca en Roma y " Teoría de los Humores" de Hi- 

pócrates, sirvieron de base al libro de Huarte de an

Juan ( 1530- 1592), en el cual se describió la forma de - 

conocer la ciencia en la que un ini.viduo podría reali- 

zarse mejor.(' 3) 

Pascal ( 1623- 1562), se preocum6 por lo casual de

la elección de las profesiones; doo:La: " El Azar f la - 
Costumbre deciden". ó) John Locke ( 1632- 1702), exigió una

formación práctica y utilitaria junto a la antigua ins- 

L'acción docta. Federico el Grande en su intercambio

epistolar con Voltaire, planteó el problema de la elec- 

ción ocupacional: " Una causa principal de miseria es

que muchas personas no están en su verdadero sitio". 

Sólo una minoría son los que han elegido su lugar en el

mundo") También Leibniz ( 1646- 171), reconoció la nece

sidad de una preparación especial para las distintas - 

profesiones. Posteriormente con los principios de la

Revolución Francesa -de Libertad, Igualdad y Fraternidad

se tuvo la posibilidad de elegir' libremente una ocupa - 

ción pero el problema de la elección no logró solucio - 

narse°.(5) 

Cuando a fines del siglo XVIII y principios del - 

XIX la Revolución Industrial multiplicó la división del

trabajo, la necesidad de eles.i una ocupación se hizo - 

más compleja.. 

Después je fenómenos sociales como la Revolución
Prances r la Revolución Industrial, la dificultad para

llevar a cabo la elección oc-,: acional, trató de superar

se con una Orientación de tipo impersonal. a través de - 



la lectura de un libro por el cual se Conocían las ca- 

racterísticas que determinaban una ocupación específi- 

ca. ln

La Orientación cambió ese carácter impersonal - 

cuando en 1884 Andrew White en Wisconsin editó un ío — 

ileto destinado a los estudiantes de la Universidad - 

de Cornell a través del cual se les orientaba para es- 

coger un curso de los que se impartían en esa Universi

dad. Sin embargo, como una labor de beneficencia so - 

eial y en forma empírico -práctica, esta Orientación se

gula siendo limitada puesto que se preguntaba a los jó

venas sus preferencias y con esos dato s se les encami- 

naba hacia carreras y oficios que se consideraban afines. 

Hasta 1881, Lysender S. Iichards, propuso una - 

profesión que se ocupara de detectar vocaciones, además

de describir un medio por el que los individuos podrían

escoger lig ocupación para la que estuvieran mejor prepa

rados.( 7) 

El término Orientación se vió utilizado para hacer

la selección de personal para determinados oficios o tra
baos en Alemania, por lo que ya esntonces abarcaba dis- 

tintas acepciones, es decir, se utilizaba tanto para la

elección de una ocupación como para la elección de un in

dividuo para una determinada ocupación. 

Pilé en 1907 cuando el Dr.- Prank Parsons inició una

Orientación Vocacional de tipo pesonal y consultivo en
la Boston Civic Service House. n 1908 en Basilea, Otto

Stocker aconsejaba a los padres y' a los jóvenes acerca
de la elección ocupacional, contribuyendo así, a la O - 

rientación _de tipo personal.( 7, 8) 



Actualmente la Orientación Vocacional forma par

te de programas educativos en múltiples etapas de la e

ducación y se desarrolla en varios países. Diversos - 

autores se han dedicado a la 'investigación de los mé- 

todos más adecuados para llevar a cabo la Orientación

Vocacional, y puede advertirse CGüa iaü .L: scuelas A : tivcs

consideran como fundamental la personalidad del indivi

duo. 

A continuación se mencionan diferentes conceptos

relacionados con la "Orientaci . Vocacional, con el ob- 

jeto de percibir la importancia que se da a la necesi- 

dad de llevar.'a cabo una elección ocupacional adecuada. 

De acuerdo con Alfred Adiar, la Orientación Pro- 

fesional es cl conjunto de procedimientos científicos

encaminados ,a determinar la profesión o trabajo conve- 

niente a un Individuo jóven que se incorpora a lavida

social ayudándole así, a resolveruno de los problemas

más esenciales de' su vida. ( 4) 

Considera como la principal finalidad biológica, 

la autoconservación y traduce tres problemas principa- 

les a resolver en . 1G existencia individual: 

1) Ejercicio de una profesión. 

2) Vida matrimonial

3) Incorporación a la sociedad. 

Puede observarse corno fundamental el primero si

se quieren resolver las otros. dos. 

De acuerdo con otras. corriere es, la significación

de la Orientación Profesional c.s penetraren la estruc- 

turación de toda la vida social y económica de una co- 

munidad para crear las bases pes` ncipales de su bien-. 
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5. 

El ciudadano feliz y sati: zecho de su vida. 

La Psicología creada por los primeros investiga- 

dores experimentales que han penetrado en este campo

sirviéndose de los procedimientos de la Física y la Fi
Biología, con el intento de buscar y analizar los ele- 

mentos y estadós psicológicos del individuo, no permi- 

tía todavía la realización del Orientador cuyo cometi- 

do requiere precisamente al conoc ..siento sobre la per- 

sonalidad íntegra del hombre en a. vidad y no el de - 

dichos elementos y estados psicológicos cuya recons - 

trucción nos es desconocida. 

Mira y López considera que: " La Orientación Vo - 

cacional es el ajuste científico dal quehacer al ser".( 6)' 

Al afirmar 'que se trata de una actuación, se pre

sume que se trata de un proceso esencialmente dinámico

y no de pura especulación; al decir que es científica

se excluyen en ella los intentos realizados en diver- 

sos lugares y épocas, para resolver de un modo más o - 

menos mágico y adivinatorio cuál h. de ser la meta - 

profesional de los adolescentes; al señalar que es com

pleja y persistente, se indica cju.e no se basa en una - 

determinada disciplina, sino que demanda el Qoncurso y

la síntesis• de muy variadas tócnicas científicas y, al

propio tiempo, requiriendo p©rel contrario, un largo

decurso de observación -y experitentación para la for- 
mación de sus : juicios". No trata de ' determinar una pro
fesión sino un tipo de traba., ` r.a ' cue en una profesión

pueden hallarse muy : div rsa ocupa,,: - Iles y también, un
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Se podrían seguir citando diferentes opiniones — 

enfocadas desee diversos punto:, de vista, sin embargo, 

por estar fundamentados los planes de trabajo elabora— 

dos por la Oficina Coordinadora de Orientación Educa — 

tiva y Vocacional en los conceptos del Profesor Herre— 

ra y Montes, se tomarán como f:{.ndamento teórico del - 

presente trabajo la definición e ideas de dicho autor. 

CONCEPTO Y DEPINICION.-- " La Orientación Educa — 

tiva y Vocacional es' una manera de ayudar a los jóve — 

nes a resolver sus dificultaes que se proporciona — — 

siempre que encuentran obsdculos. Es parte integrante

del proceso educativo y ayuda a los individuos a su de— 

senvolvimiento Por medio de actividades que les permi— 

tan resolver sus problemas -y conocerse a si mismos. Se

caracteriza por el énfasis que hace. a las necesidades

persónales y al uso de técnicas epecializadás"'. 

Los objetivos actualmente ::__ siderados en los pro

gramas de trabajo vigentes para las escuelas seca da -- 
rias del D. F., son.. 

Encausar, estimular y ~.rientar a los sujetos para: 
1).— Una elección_ ocupacional conforme a sus in— 

tereses y aptituces. 
c,.— Resolver dificultades. 

3).— Que aprovechen las oportunidades escolares
y sociales. 

4).— Rindan el máximo en sus estudios. 

5).— Obtengan satisfacción en el cumplimiento de
sus responsabilidades. 
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6).— Se adapten a su ambiente sbcial, escolar y

familiar. 

7).- Madure. y se autoafirmen. 

8).- Tengan una vida plena, equilibrada y pro- 

ductiva. ( 11) 

De acuerdo con todo lo anterior, podemos adver- 

tir que las características da los individuos son las

Que determinan en cierto grado sus necesidades, y estas

necesidades en gran escala constituyen las caracterís- 

ticas de grupos sociales. EstaJ. características : ale y

van de lo individual hasta lo general, constituyen las

necesidades de cada comunidad, por lo que la elección

ocupacional representa un problema grave y trascendent

tal tanto para el individuo como para el grupo social

al que pertenece, de ahí la necesidad de otorgarles_ la: 

importancia que. merece ya que de 6sto. depende el bien- 

estar individUal y el progreso social. 
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METODOLOGI A

1. PLANTE 1L NTO DEL PROBL 1, .. 

El objeto de este trabajo es el interés por cono- 

cer la opinión de un grupo de alumnos de tercer - 

grado de secundaria acerca de la Orientación Voca

cional principalmente y en segundo lugar del sis- 

tema educativo de segunda enseLianza en general. 

Se ha decidido conocer la opinión de los alumnos

y no de otras personas parque se puede partir del

supuesto que la Orientación Vocacional es útil o

necesaria para las adolescentes en esta época, ya

que forma parte integrante del plan educativo de

Segunda Ensellanza. Se desea saber si los alumnos

también la consideran como factor útil ya sea

para que influya o determine su elección ocupacio
nal. Por lo tanto, la hipótesis a conocer es si

los alumnos consideran. a la Orientación Vocacio - 

nal en la misma forma en que es considerada por
los adultos. ( Organizadores del plan de estudios
ce Segunda Enseida_..za, Oficina Coordinadora de 0 - 

rientación Educativa y 7-weional y Orientadores) . 

Se ha tomado como fundamento teórico la definición
de Orientación. Vocacional del Prof. Herrera y Mon- 
tes en cuyos conceptos están basados los programas
de trabajo de Orientación y que aparece al final

del capitulo anterior. 
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El material utilizado fue un cuestionario especial• 

mente elaborado y Wizneografiado para los fines de
este trabajo. Consta de 21 prejuitas las cuales - 

comprenden cuatro áreas especificas de investiga - 

ción que son: ( Consultar apéndice) 

la. El sujeto. Trata de conocer la consideración - 

que hace el sujeto de sí mismo en relación con su. 

situación de estudiante •(Preguntas 1- 2, 3, 4, 5, 6, 

7y8). 

2a. Proyección al .futuro del sujeto en cuanto a su

elección ocupacional.( Preguntas 9, 10, 11, 12 y 13) 

3a. Investiga la rel. ción que tiene el alumno con - 

su orientador y la opinión que tiene del mismo. 

Preguntas 14, 15, 16, 17 y 18) 

4a. Investiga la opinión, el concepto y la utili - 
dad que obtidne de la-Orientación- Vocacional.( Pre-• 

guntas 19, 20, 21) 

3; DESCRIPOION PE LL MIJESTRA. 

Los sujetos que interviniveron en la investigación, 

fueron doscientos alumnos de tercer año de secunda- 

ria pertenecientes a cinco ese 3. as oficiales dis - 

tintas del D. F., durante el año escolar 1969- 70. 

La edad de los sujetos varia entre los catorce y - 

dieciseis aHos aproximadamente y tomaron parte tan

to hombres como mujeres. Los primeros representan

un sesenta por ciento y un cuarenta las segundas. 
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Las cinco escuelas en las que se llevó a cabo la

investigación, son mixtas -y están localizadas en

las siguientes colonias: Col. Anáhuac, Petrolera, 

Río Blanco, Postal y San Cosme, Por la ubicación

de las secundarias puede conside: wrse que la pob a - 

ción que acude a. ellas pertenece a un nivel socio- 

económico medio -bajo, considerando esta apreciación. 

como aproximada y general para caracterizar la si- 

tuación de los sujetos. 

La participación de los alumnos se llevó a cabo en

los momentose n cue los grupos se encontraban libres

pero no en los minutos destinados al descanso, sino

que se aprovecharon las horas de clase a las cue no

asistieron ese día otros maestros. Sólo en dos de

los cinco grupos utilizados, la aplicación del cues

tionario que constituye el instrumento de la inves- 

tigación, se aplicó, en la .hora destinada a Orienta- 

ción Vocacional. 

Estos alumnos que particiraron en la investigación, 

no son muestra representativa de . toda la población

que existe en las escuelas secunda2i as oficiales, - 

por lo que las clnclusiónes no podrán generalizarse

que: son únicamente' vé.lidas para los sujetos - 

que intervini.eron en el trabajo. 

4. INSTRUI Ei' TO UTILIZALO. 

El instrumento que se usó para este trabajo fue un

cuestionario especialmente elaborado para este tra

bajo. Después de su elaboración, se aplicó en for- 
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ma provisional para probarlo en cuanto a la clari - 

dad de expresión de las pregunt1-: y hacer las co

rrecciones que fueran necesarias. El cuestiona- 

rle clue pue. e llamarse provisional, estuvo forms: 

do por veinte preguntas oue investigan cuatro á- 

reas descritas en el MATERIAL. 

De la aplibación. provisional se modificó únicamen

te en cuanto al número . de preguntas en la última

de las árelas, en la cue se incluyó una pregunta - 

más, con

eL
objeto de obten:..: m:: s datos sobre lo

que coas iltuye el objetivo principal del trabajo, 

o sea la ipinión de la Orientación Vocacional., Las

demás preg'antas permanecieron como estaban. 

Aunque ` el tema• principal. del bajo .. es la opinión

que se tiene dela Orien-vt . i Vocacional, el área

oue invesli_a este punto aparece de acuerdo al pi- 

den de fas preguntas en último lugar con el objeto
de que el sujeto se fuera. adentrando. en el tema - 

central a trava de les otros aspectos que - se reía

cionan codo es; aü situación como estudiante, sus - 

materias, sus Maestros, los orientadores . 

5. AD?vaNISTRACIOVr DLL , CLTSTION =SIO

Después de la elaboración definitiva del cuestio- 

nario se procedió a su aplicación. Las instruccio

nes dadás a los alumnos para laoantestación, com- 

prendiéron dos puntos principales: 

lo. Objetivo del trabajo. Se explicó la finali- 

dad de conocer° su opinión acerca de la orlen' 
tación, el' servicio- que les presta y la uti- 
lidad que reciben . de . e:' _'...a. 
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2o. Instrucciónes específicas -para 7a contesta— 

ción. 

a) Omisión de• datos personales como nombre, — 

edad, sexo, Jrupo y ese la. Esto hizo

para evitar en I, posible aquellos factores

que podrían afectar al sujeto en el nomen— 

to. de. contestar y asL evitar respuestas li

mitadas o falsa.. ante la amenaza de sentir

se fácilmente identificados, ya que en cues

tionario algunas de las preguntas se refie— 

ren directamente al orientador, a los maes— 

tros o a sí mismos. 

b) Contestar lo rás . rápic_. _ -6e . posible. Para

obtener respuestas espontáneas y por el tiem

po limitado del que : e dispuso. 

6. CALIFIC,LCION. 

Posteriormente a la aplicación del cuestionart,, , se

procedió al análisis y clasificación de respuestas

más que calificación de las mismas. La mayoría de

las preguntas -fueron de respuesta abierta o sea, 

cue cada sujeto rió una respuesta de tipo personal. 

5610 la pregunt . número tres, no . fue de ese tipo ya. 

que se presentó con tres-' osibilidades de respues— 

ta para subrayar una; o sea, que .: n este caso, só— 

lo se llevó a cabo la tabula..:ión de las respuestas
subrayadas. Losujetos contestaron ,?:n realidad a

veinticinco preguii. as, aunque en el cuestionario

aparecen solamente vientiuna,- porque comprenden — 

dospartes las siguiente; 1reguntas: 6, 7, 8' y 16, 
que se enuncia, como 6A y 63, 7A y 73 etc. 
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Se clasificaron las doscientas respuestas a cada

una de las veinticinco Pregunta, lo que hace un

total de cincomil respuestas, siendo cuatro mil

ochocientas respuestas abiertas, y doscientas res

puestas que se dieron a una afir_ación am7erida. 

De acuerdo con el método Que se siguió para el a— 

nálisis de respuestas, Estas fueron clasificadas

de acuerdo con las características o cualidades de

las mismas, siendo las primeras categorías de cla— 

sificación ellas que cceraron las cualida— 

des más generales y las subsecuentes las que se — 
formaron_ de acuerdo con las ca:-._.eterísticas m . s

particulares. 

La primera categoría está formada por c.- ` zopos

fundamentales determinados por: 

1. Presencia de resr esta

11. Falta de respuesta. 

T. El pri::er grupo comprende tres tipos de respues
tas principales que son: 

A) Respuestas lógicas. 

z) Respuestas aberrantes lógicas. , L rnadas ase

por la baja ,;__ cia con que se presenta— 

ron. 

resenta—

ron. 

B) Respuestas ilógicas, no pertinentes oiinade— 

cuadas. 

L) Las resruestas lógicas que constituyen la mayo— 
ría, tuvieron que ser clasificadas en subg upos
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o sub- subgrupos tomando en cuenta la naturale- 

za y contenido de las mismas en función de la
pregunta misma, por ejemplo: 

La pregunta número diez: Si te interesan algu- 

nas profesiones actualmente, menciónalas en or- 

den de importancia para tí. ( De la más a la me- 

nos importante). Se tomó como criterio de cia= 

sificación el agrupar todas las profesiones ex- 

presadas, de acuerdo a la clasificación de los

bachilleratos que tiene la UNA11i. 

En las preguntas número uno y dos, que se con- 

sideraron como una sola, por la confusión de - 

los sujetos para expresar los motivos y las fi
nalidades de su situación como estudiantes de

secundaria, las respuestas se clasificaron por

el contenido de las mismas; así, se formaron - 

grupos de respuestas en las que la finalidad - 

era semejante como por ejemplo: " Adquirir poi

sición social", o motivos iguales como" Porque

me gusta"; es decir, que estos subgrupos que - 

expresan finalidades, actitudes, actividades, 

preferencias y motivos similares, están foruaa- 

dos tomando en cuenta las cualidades más par - 
ticulares de cada respuesta. 

z) Respuestas aberrantes lógicas. Esta clasifica- 

ción está considerada de esa manera por incluir

aquellas respuestas que se presentaron con fre- 

cuencias sumamente bajas y que no pudieron in - 

cluirse en los subgrupos de clasificación for- 
mados con la mayoría de las respuestas obteni- 
das en cada pregunta. 
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B) Respuestas ilógicas., no pertinantes o inade- 

cuadas. Estas respuestas son aquellas que no

guardan relación con lo que se pregunta, por

ejemplo: 

Porqué te han interesado esas profesiones? 

Algunas son caras y largas pero otras cortas. 

II. Falta de respuesta. En esta segunda categoría

general de clasificación, se tomaron en cuenta

aquellos casos en los que el sujeto no expre- 

só su respuesta por escrito y también aquellas

en las que la respuesta fue " No sé", es decir, 

El sujeto dejó de contestar por falta de cono

cimientos, de decisión o por inhibición ante - 

la pregunta. 

Estos casos se enunciaran en todos y cada uno
de los cuadros de tabulación con el número II, 

por lo que se considera innecesaria la expli- 

cación repetitiva en cada una de las veintiún

preguntas en el capitulo siguiente. 

7. MANEJO ESTADISTICO DE LOS DATOS. 

Después de clasificadas las respuestas en subgrupos

de acuerdo con las categorías explicadas en el pun- 
to anterior, se procedió a la tabulación de respue_ 

tas. Todas las respuestas obtenidas fueron maneja - 

das estadisticamente a nivel de frecuencias y por - 
centajes en todos y cada uno de los casos de las 21
preguntas. Es decir se aplicó el método estadístico
a nivel de frecuenioa y porcentaje a cualidades, o
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sea que la evaluación de las respuestas dependió

de las características o cualidades de las mis - 

mas. 

Para las preguntas 10, 11 y 12 cuyos resultados

se compararon, se aplicó la prueba de significae

ción Chi cuadrada para conocer si el interés que

se expresó por las profesiones indicadas en la - 
pregunta número 10, se debía realmente a los moti

vos expresados, al conocimiento que se tiene de

esas profesiones o al azar. 

Respecto a la forma de computar las respuestas, 

se consideraron para la clasificación todas las

respuestas obtenidas, que en algunas ocasiones fue

ron más de una por sujeto en la misma pregunta. 

Los casos en los que resultaron más de una respues
ta por sujeto, fueron las preguntas 1- 2, y 6B en
las que la suma total sobrepasará -a las doscientas
resnuestaa. 

Los casos en que se realizaron comparaciones de

los datos obtenidos en diferentes respuestas, el

manejo estádístico aparece al final de las ob - 

aervaciones de la última pregunta que haya inter- 
venido en dicha comparación. 
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A continuación se presenta la clasificación de

las respuestas y los resultados obtenidos en las 21
preguntas de la siguiente manera: 

1. Pregunta. Se enuncia la pregunta en el orden

con que aparece en el cuestionario. 

2. De acuerdo con el criterio de clasificación

explicado ampliamente en el capítulo anterior

en el punto número seis, se enunciarán los — 

grupos de clasificación de las respuestas en

sus respectivas categorías. 

31. Tabulación. Los cuadros de tabulación compren

den en la primera parte, el nombre con que se

distingue cada categoría y subgrupos de clasi- 
ficación de respuestas. En seguida una columna

con el encabezado F que representa la frecuen- 

cia con que se preaen.tó cada respuesta. La se

gunda columna que se diferencia con el símbolo

A informa sobre el porcentaje que representa

cada subgrupo en relación a los subgrupos de - 

todas las categorías de clasificación. La ter- 

cera o última de las columnas del cuadro de ta- 
bulación con el símbolo %R indica el porcenta- 

je que cada subgrupo de clasificación represen

ta dentro de su categoría especifica, 

4. Obs(<;rvaciones. En seguida de la tabulación se

presentan las observaciones hechas de acuerdo

a los resultados obtenidos en la tabulación. 
5. Al final de las observaciones de las preguntas

6 y 7 aparecen las gráficas de atracción y re- 
chazo hacia las materias que se cursan. 
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Pregunta no. 1- 2. Porqué y para .qué estas estudian
do la secundaria? 

Las preguntas uno y dos, se considera

ron como una sola, debido a la confusión

para expresar las causas en el porqué y
el objetivo en el para qué: Algunos a- 

lumnos expresaron una sola respuesta a

la pregunta número uno en la dos y vice
versa, por lo que se dispuso considerar

todas las respuestas obtenidas a las - 

dos preguntas como una sola, resultando

así, cerca de cuatrocientas respuestas. 

De acuerdo con el criterio que se siguió para - 
la clasificación, expresado en el capítulo anterior, 

se formaron los siguientes grupos: 

A) .- Respuestas lógicas. 

1. Posición Social.- Grupo integrado por res- 

puestas en las que se manifiesta que el motivo para
estudiar, es el interés de alcanzar con la profesión, 

un lugar o posición en la sociedad. Por ejemplo: " Por_ 

que quiero llegar a ser alguien." 

2. Ampliar cultura.- El objetivo del individuo
como estudiante, es incrementar sus conocimientos con

el único interés de ampliar su cultura. Por ejemplo: 

Para saber más." 

3. Porque es' útil.- El sujeto' ve su situación

de estudiante como algo útil y necesaria para' sí mis
mo. Por ejemplo: " Porque es útil, es' necesaria". 
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4.- Continuar estudios.- El interés del suje- 

to es continuar con esta situación de estudiante, al

menos en esta época. Se incluyen en este grupo las -- 

respuestas que especifican el tipo de estudios que de— 

sean seguir. Por ejemplo: " Para seguir estudiando In- 

geniería". 

5.- Porque me gusta.- La razón que justifica

la situación como estudiante del sujeto, es puramente

emocional. Por ejemplos " Porque le he tomado afecto a

la secundaria". " Porque me gustan.. 

6.- Por presión familiar.- El sujeto está en

esta situación de estudiante para satisfacer las demsn

das que de 61 hace la sociedad pero principalmente la

familia. Por ejemplo: " Porque quiere mamá". " Porque me

mandaron mis padres", 

7.- Ideales.- La situación de estudiante es

para el sujeto el medio de lograr la satisfacción de

ideales posteriores. Por ejemplo: " Para servir a mi -- 

país". 

z).- Aberrantes lógicas. 

Consideradas así por la frecuencia tan baja

con que se presentaron y por no poderlas incluir den- 

tro de los grupos de clasificación. Por ejemplo: ( Pa- 

ra pasar el rato". 

TABULACI O. N : 

1- 2.- Porqué y para qué estas estudiando? 
I.- Presencia de respuestas. 
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A).— Respuestas lógicas. 

F ' A V¿a

1. Posición Social 146 40 41

2. Ampliar cultura 59 16 16

3. Porque es útil 47 13 13

4. Continuar estu— 

dios: 

Inespecíficos 45 12 12
Específicos 16 5 5

5. Porque me gusta 24 7 7

6. Presión familiar 12 3 4

7. Ideales ' 5 2 2

3548 100
z:) .- Aberrantes l igicas 3

11.— Falta de respuestas. 2 1

359 100

OBSERVACIONES: 

Los sujetos están estudiando para: 

F 0

1).— Satisfacción de algo per— 
sonal. ( Posición social, 
cultura, etc.). 337 95. 2

2).— Por presión familiar. 12 3. 4
3).— Ideales. 5 1. 4

El alumno satisface sus intereses de tipo per
sonal a través de su situación como estudiante de Se— 
cundaria. Sin embargo, ésto no está expresado en pre— 
sente, o sea, que es un objetivo que realizará poste— 
riormente. 

Acuden a la secundaria porque aceptan por su
convencimiento propio la necesidad de esa tradición o

norma ya establecida y solamente un bajo porcentaje
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acude a la secundaria con el fin de lograr la realiza— 

ción de ideales. Los jóvenes no realizan sus ideales a

través del estudio, al menos en esta época. 

3. Como consideras tus calificaciones? 

Para esta pregunta sólo existen tres ti— 

pos de respuesta que fueron sugeridas, por lo que no

se considera pregunta de respuesta abierta, ya que se

dió a subrayar una de tres posibilidades para contes— 

tarla, y son: 

Buenas, Malas y Regulares. Se tabuló uña de estas .tres

respuestas para cada uno de los doscientos alumnos, ya

que en esta ocasión todos expresaron alguna respuesta. 

T A B U L A C I O N: 

3.— Como consideras tus calificaciones? 

F % A

1. Regulares 171 85. 5

2. Buenas 26 13

3. Malas 3 1. 5

200 100

OBSERVACIONES: 

Puede advertirse que todos los sujetos expre— 

saron alguna de las tres respuestas, pero la mayor -- 

parte, concentra su expresión en la respuesta que po— 

dría considerarse como intermedia y que admite varias
posibilidades de juicio según el sujeto, sin embargo, 

por no conocer las calificaciones, no puede probarse

que ésto sea también en el sentido de la acción. Pare— 

ce que por un fenómeno de nivelación se establece un

nivel de rendimiento al que se apega la mayoría al me— 
nos, en el sentido de 14 expresión. 
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T A B U L A C I O N :; 

I.- Presencia de respuestas. 

A).- Respuestas lógicas. 

a) Directas. 

F % A ¡; R

1. Afirmativas 190 95 95. 5

2. Tal vez 3 1. 5 2

3. Negativas 3 1. 5 2

196 98 99. 5

b:) Indirectas 1 . 5

II.- Falta de respuesta 3 1. 5

200 100

5

OBSERVACIONES: 

El noventa y cinco por ciento de los sujetos, 

consideran como afirmativa la posibilidad de mejorar

sus calificaciones, ésto permite suponer que expresa - 

estar trabajando a un nivel inferior del que podrían - 

hacerlo. Desde luego, sólo puede afirmarse en el sen- 

tido de la expresión. 

5. Si lo crees así porqué no las has mejora- 
do? 

Como en la pregunta anterior, las respues

tas lógicas se clasificaron en dos subgrupos. 
a) Directas. 

b) Indirectas. 
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Zas primeras o directas se dividen en tres grupos: 

1.- Porque. no estudio. Claramente se dice que

se debe a falta de estudio. Son estudiantes pe— 

ro reconocen que no estudian. 

n este grupo se incluyen las respuestas que ex

presan como motivo fundamental el no tener in — 

terés en el estudio, por ejemplo: Porque no me

gusta". 

2.— Por falta de tiempo. La razón para justi -- 

ficar la falta de estudio es el tiempo. Algunos

sujetos expresan esta justificación en forma es

pecifica, por ejemplo: " No tengo tiempo de es — 

tudiar por los problemas de- mic asa." Otros, — 

expresan esta razón en forma inespecifica, es — 

decir, su respuesta es solamente " Por falta de

tiempo". 

3.- Incapacidad. Se encuentra expresada la di— 

ficultad que implica para los sujetos el esta — 
dio . Por ejemplo:" Porque no entiendo; Porque — 

me cuesta mucho trabajo". 

El segundo grupo de respuesta lógicas o indirectas son: 

Estas respuestas son aquellas en las que los su

jetos no aceptan indiferente o pasivamente sus

calificaciones como bajas pues son respuestas — 
como: " Ya las estoy mejorando; Son las mejores" 

z) Aberrantes lógicas.— Grupo formado por las
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respuestas consideradas como raras por no ca

ber dentro de los grupos anteriores de cías_ 

ficación, además de presentarse con frecuen— 

cias muy bajas. Por ejemplo: " Porque ya me

fich6 la de risita".. 

i ABULACI ON. 

I.— Presencia de respuestas. 

A) Respuesta. l6gieas. 

a) Directas

1.— Porque no estudio 95 48 - 62

2.— Palta de tiempo

Inespecificamente 22 11 14

Específicamente 14 7 9

3.— Incapacidad 19 9 12

150 75 100

b) Indirectas. 

1.— Las estoy mejorando 28 14 90

2.— Son las mejores 3 1. 5 10

31 15. 5 100

z) Aberrantes 5 2. 5

II.— Falta de respuesta. 

1.— No hay 12 6 86

2.— No sé 2 1 14

14 7 100

200 100
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OBSLRVACI ONES : 

Puede advertirse que los doe grupos de respuestas

directas denotan la falta de interés por el estudio, 

aunque las razones sean distintas es decir, falta mo- 

tivación hacia el estudio. 

El tercer grupo de respuestas directas enunciado - 

como Incapacidad, en el que los sujetos expresan la difi

cultad que representa para ellos determinadas materias, 

permite advertir que ésto puede deberse principalmente al

maestro. 

6.- Cuáles son tus materias predilectas, Porqué? 

Esta cuestión comprende en realidad dos pregun

tas que para diferenciarlas las llamaremos 6.. 

y 6B. 

La primera o 6A, se refiere a las materias pre

dilectas enunciadas en orden de atracción y la
segunda o 6B al motivo para considerarlas así. 

6A.' Como se mencionaron más de una materia en

cada caso, se agruparon por la frecuencia con

que se presentó cada una de las materias en - 

primero., segundo, tercer lugar etc. 

Se incluyen en la tabulación, un inciso b para

una respuesta que se considera indirecta aun- 

que por su frecuencia también podría ser cla- 

sificada como aberrante y el grupo de falta - 

de respuesta que también cuenta con una sola
respuesta. 
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T A B U L A C. I O N: 

I.— Presencia de respuestas

A) Respuestas lógicas. 

b) Directas. 

lo. 2o. 3o. 4o. 5o. 6o. S

1.— MATEMATICAS - 45 23: 15 4 1 0 91

2.— BIOLOGIA 35 19 4 5 0 0 63

3.- HISTORIA 23 19 7 6 3 0 58

4.— FI SI CA 7 14 16 9 6 1 53

5.— QUIMIOAS ' 16 11 12 9 4 0 52

6.— ESPANOL 19 18 6 6 2 0 51

7.— INGLES 20 12 • 4 1 3 0 40 • 

8.— MUSI CA 10 11 6 1: 1 2 31

9.- GEO G tAFIA g 9 5 5 0 1 29

10.— CIVISIO 9 7 6 2 0 1 25

11.— TALLER 3 12 2 2 2 1 22

12.— DEPORTES 2 6 3 3 4 0 18

13.— ORIENTACION 0

198 99 % 

b) Indirecta. 

Todas me gustan 1 . 5

II.— Falta de respuesta 1 . 5

200 100

OBSERVACIONES. 

El grado de atracción expresado por las diferentes
materias puede considerarse de dos formas: 
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lo. Por la frecuencia absoluta con que se presentó ca— 

da una de las materias, 

2o. Por la frecuencia relativa con se presentó la prime_ 

ra materia a que se hizo mención. 

Sin embargo pueden advertirse tres casos de mate

rias en los que el sitio que ocupan las materias por — 

su frecuencia en primer lugar, cambió significativa -- 

mente en el momento de considerarlas por su frecuencia

total o absoluta y son: Fisica, Química e Inglés. 

La materia que sufrió el mayor cambio fue Fisica

que por ocupar el antepenúltimo lugar de acuerdo a la — 

frecuencia que obtuvo al ser expresada en primer lugar, 

pas6 al cuarto lugar en la columna de frecuencias abso— 

lutas o totales. ( Gráficas 1 y 1') 

Por estas frecuencias puede observarse que la ac— 

titud de los alumnos ante esta materia no está definida

por lo que puede considerarse como ambivalente ya que — 

no pueden mencionarla como la de mayor atracción, pero

tampoco pueden dejar de considerarla atrayente, esto es

una racionalización y quizá puede deberse a la importan

cia que actualmente se confiere a este tipo de materias

por los adelantos logrados en este campo. 

6B. En la segunda parte de esta pregunta o sea
el porqué, algunos de los sujetos dieron más

de un motivo para considerar como predilectas

sus materias y en la tabulación de respuestas

se consideraron todas las respuestas obteni — 

das por lo que resultaron más de doscientas. 
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Zas respuestas se agruparon de la siguiente

manera: 

1.— Porque me gusta, son bonitas.• 

Son interesantes' se incluyeron dentro del — 

mismo grupo por indicar ,el interés que des — 

pierta la materia por sí misma. Puede influ

ir el profesor, pero ésto no está expresado

sino simplemente expresan la inclinación o a

tracción que se tiene por estas materias. 

2.— Capacidad. Zas respuestas que forman este

grupo son aquellas en las que el sujeto expre

sa como motivo fundamental, la facilidad que

se tiene para lograr el aprendizaje de esas — 

materias, por ejemplo: Porque se me facilita

mucho; Porque es fácil. 

3.- Conocimiento específico. Estas respuestas

indican interés por esos conocimientos espe— 

cíficos y se refieren a las materias como Bio

logia y Civismo en los que los conocimientos

adquiridos en estas clases satisfacen los in— 

tereses actuales de los sujetos. Por ejemplo: 

He gusta la Biología porque conozco el cuer- 

po humano. 

4.— Posición Social: El sujeto expresa con

este tipo de respuesta, la finalidad de al— 

canzar un sitio en la sociedad que seri des— 

tacado. Por ejemplo: " Porque quiero ser un

gran médico"; Quiero ser concertista". 
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5.- Cualidades del profesor. Estas respues- 

tas se refieren al profesor como factor de- 

terminante para preferir una materia. Por ej: 

Porque el maestro enseria muy bien. 

6.- Ampliar su cultura. El interés expresado

es incrementar sus conocimientos ya sean es- 

pecíficos o no. Por ejemplo: Para saber más. 

T A B U L A C I O N: 

I.- Presencia de respuestas. 

A) Respuestas lógicas. 

1.- Porque me gusta 75 31. 3 36. 5

2.- Capacidad 42 18 20

3.- Conoc. específicos 38 16 18

4.- Posición Social 27 11. 2 13

5.- cualidades del Prof. 16 6. 6 8

6.- Ampliar cultura 8 3. 3 4

206 86. 4 100

II.- Palta de respuesta

1.- No hay 29 12 90

2.- No sé 3 1. 2 10

239 100 100

OBSRVACIONES. 

Aunque la idea aceptada de que para que un alumno

se sienta atraído hacia determinada materia depende en
alto grado del profesor, en este caso particular no se
expresa así, pues los motivos por los que se consideran
atrayentes determinadas materias, son las consideracio

nes que los sujetos hacen de dicbAs materias por sí - 
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mismas, dejando un poco de lado a la figura personal

del maestro. ° 

7.— Que materias no te han gustado, y porqué?. 

Como en la pregunta anterior, ésta comprende

dos partes que para diferenciarlas las llama

remos 7A y 7B. La primera parte, 7A, se refie

re a las materias que no gustan y la segunda a
los motivos que tienen para rechazarlas. 

7A. Como se mencionaron más de una materia en
cada caso, las respuestas se clasificaron en
el número 6A. 



TABULACI0N: 

I.— Presencia de respuestas. 

A) Respuestas lógicas. 

a) Directas. 

lo. 2o. 3o. S. 

30. 

1.— ( UIMICA 41 9 5 55

2.— INGLES 27 9 3 39

3.— NAT'EMATICAS 24 11 0 35

4.— ESPAIi0L 19 8 1 28

5.— FISICA 8 14 3 25" 

6.— HISTORIA 7 6 4 17

7.— BIOLOGIA 13 3 0 16

8.— CIVISMO 6 9 0 15

9.— GEOGRAPIA 6 6 0 12

10.- TALLER 8 1 0 9

11.— 0RIEN'IACION 2 1 1 4

12.— MUSICA 2 0 0 2

13.- DEPORTES 0 2 0 2

163 = 81. 5% 

b) Indirectas. 

Todas me gustan 16 = 8 % 

z) Aberrantes 5 = 2. 5% 

II.- Falta de respuesta 16 = 8

200= 100 % 
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OBSERVACION S . 

En este caso el número de sujetos que respondie- 

ron " Ninguna, todas me gustan," aumentó de uno a 16. 

Puede observarse que fue más fácil obtener respuesta e

ante una pregunta afirmativa que ante una negativa y - 

además es mayor el número de respuestas obtenidas ante

las preguntas acerca de gustos y preferencias que ante

preguntas que se refieren a actitudes de disgusto o re

chazo. 

Las materias para las que se expresa el mayor - 

disgusto o rechazo sonQ uimica, Inglés y Matemáticas. 
Las dos primeras no tienen relación con las expresadas

como las de mayor atracción, sin embargo, Matemáticas, 

aparece también entre las tres materias hacia las que

se tiene una actitud más definida tanto de atracción - 

como de rechazo.( G

7B.- Los motivos que se expresaron para consi

derar esas materias como desagradables se cla

sificaron en los siguientes grupos de respues

tas: 

1.- Incapacidad. Se.) expresa como motivo de re

chazo la dificultad que esas Materias presen
tan para el sujeto. Por ejemplo:" Porque me - 

cuesta trabajo entenderla". 

2.- Son aburridas. Se formó este grupo con
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aquellas respuestas en las que se demuestra

la falta de interés por las materias. Por e- 

jemplo: " Por aburridas, por monótonas: 

3.- No me gustan. En este grupo encontra — 

mos las respuestas en las que el motivo es u

na falta de atracción ya sea expresada en - 

forma inespecifica o sea para referirse a va

rias materias o, en forma específica para re

ferirse a una materia determinada. Por ejem- 

plo: " Porque no me gustan las : Matemáticas .-u

4.- Por el Profesor. Este grupo lo forman - 

las respuestas de aquellos sujetos que expre

san como motivo principal de rechazo la fi - 

gura del Profesor. Por ejemplo: " Porque el

maestro es muy exigente y más conmigo", " Por

que da muy aburrida la clase.' 

í' ABULACI ON: 

A) Respuestas lógicas. 

1.- Incapacidad 93 60. 1 64

2.- Aburridas 20 12. 2 13

3.- No me gusta

especificamente 11 7 7

inespecificamente 7 4. 2 5

4.- Por el Profesor 17 10. 4 11

153 93. 9 100

II.- Falta de respuesta. 10 6. 1

163 100
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OBSERVACIONES. 

Puede advertirse que los motivos de rechazo ex - 

presados, son menos de doscientos o sea que en este ca

so de respuestas ante una pregunta negativa, se encon- 

traron más sujetos que se inhibieron para dar is.5 ra - 

zones o motivos de rechazo a las materias. 

AA pesar de que las respuestas obtenidas se cla - 

sificaron dentro de cuatro grupos, algunos de los moti

vos expresados están determinados por el Profesor o

por causas que podrían atribuirse al mismo, ya que la

falta de motivación que puede advertirse en las res - 

puestas del segundo grupo, puede también depender del

Profesor. 

Se llevó a cabo una comparación entre las pre - 

guntas 6A y ` A para conocer de manera conjunta las dos

actitudes, atracción y rechazo. ( Gráfica 3) 

Se advierte en gráfica no. 3 que la materia por

la que se siente mayor atracción es Matemáticas y la de
Mayor disgusto Química. ambas se consideran como per

turbadoras ya que tanto el grado de atracción como el

de rechazo expresado, no guardan equilibrio dentro de

la gráfica. 

Las materias que pueden considerarse como grupos

intermedios dentro de la gráfica son: Biología, Historia

Español, Inglés y Física. 

Biología.- Este interés puede explicarse como lógico de- 

bido a la natural curiosidad sexual de los jóvenes. 
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Historia.- Materia con la que se demuestra interés por

es pasado. 

Espariol e Inglés.- Interés por la comunicación. 

Física..- Se manifiesta interés por esta materia a tra- 

vés de una actitud ambivalente, y de una racionaliza - 

oión, anteriormente explicadas. 

Las materias que les son indiferentes corno Geo - 

grafía, Civismo, Música, Deportes y Taller estén carac

terizadas por una actitud que no representa lo espera- 

do por los adultos en el sentido de aue estas materias

son o deben ser las de mayor atracción ya que se - ponen

en jueo las aptitudes e intereses predominantes de los

jóvenes expresados en actividades ajenas a las escola- 

res sobre todo en actividades que se relacionan con - 

Música, Deportes y Taller. Esto no quiere decir que no

se tenga interés por ejemplo en los deportes, sino cue

los deportes como clase quizá no satisface los intere- 

ses de los jóvenes. 

6B -7B.- Las respuestas a las preguntas 6B y
7B, se han reducido a un cuadro sintetizado

obtenido de las observaciones que pueden lle_ 

varse a cabo con los datos proporcionados - 

por la tabulación, y que a continuación se - 
presenta: 

Motivos de atracción Motivos de recazo

Capacidad ' 20% Incapacidad 64o

Interés por Desinterés y
los conoci- Aburrimiento 25

mientos mis

mos. 72% 

Profesor 8 Profesor

100
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8. Te gusta platicar con los maestros? Porqué;. 

Este ítem como los anteriores comprende en rea

lidad dos preguntas que para diferenciarlas 1— 

las llamaremos 8A y 8B. 

8A. Para la primera parte de este punto,. las

respuestas se clasificaron dentro de tres gru— 

pos que son: 

1. Afirmativas. 

2. De Negación

3. Condicionales. En las que s4 ex— 

presa a• la. figura del Profesor como la razón — 

que determina el: gusto o disgusto para enta— 

blar una conversación. Por ejemplo: " Depende

del maestro". 

TABULA 0 I O N : 

1.— Presencia de respuestas. 

A) Respuestas lógicas. f A ;% R. 

1.— Afirmativas 147 73. 5 76

2.— Negativas 35 17. 5 18

3.— Condicionales 12 6 6

194 97 100

I1.— Falta de respuesta

OBSERVi 0IONS . 

6 3

200 100

Por el grupo de respuestas que alcanzó el porcen— 
taje más elevado, puede decirse que en general les agra
da establecer relación con los maestros. 
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8B. Esta pregunta comprende el porqué a la

anterior y las respuestas se clasificaron — 

tomando como base la clasificación a las — 

respuestas de lapregunta 8A, los grupos que

se formaron para las respuestas afirmativas

son: 

a) Afirmativas definitivas: 

1.— Por lo que se recibe, que generalmente

es ayuda, consejos, aclaración de dudas de

la clase etc. 

2.— Atributos del Profesor. Respuestas en — 

las que el factor determinante de atracción

es el profesor, por ejemplo: " Porque son per

sonas preparadas, Porque me gusta su manera

de expresarse." 

3.— Emocional. En estas -respuestas se expre

sa que el motivo para entablar conversación

con el maestro, se debe a factores que satis

Pacen la afectividad de los sujetos, por e— 

jemplo: jemplo: " Para. tener amistad con ellos, Por— 

que nos tratan como de su familia -u. 

4.— Para conocerlo. Respuestas en las que el

profesor es para los alumnos objeto de conoci
miento. 

5.— Para superarse. En estas respuestas el su
jeto considera como medio de superación la e— 
conversación eon sus maestros. 
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6.— Porque sí. Inespecificamente. 

b) Afirmativas ( a veces). 

1.- Por lo que se recibe. Estas respuestas

expresadas en forma condicional por ejem- 

plo: " Para que me den consejos. 

2.- Para conocerlo. Los sujetos toman al - 

profesor como objeto de conocimiento en de- 

terminadas ocasiones, por ejemplo: " Para sa- 

ber que piensa," 

3.— Para superarme. Se considera a la conver

sación con el profesor como algo que permite

superación sobre todo en el aspecto intelec- 

tual, por ejemplo: " Para ampliar mis ideas, 

mi forma de pensar". 

4.- A veces. Inespecificamente. 

c) De negación . 

1.- Por tímido. El sujeto expresa como moti

vo de rechazo, factores emocionales persona- 

les, por ejemplo: " Porque me da miedo plati- 

car, Por tímido". 

2.- No Inespecificamente. 

3.- No me gusta. Simplemente se expresa como
motivo de rechazo,; la no atracción por la - 
plática con los maestros. 
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4.- Por el profesor. Los sujetos atribuyen

a ciertas características del profesor lo - 

que determina eserechazo, por ejemplo: " Por

que de cualquier pregunta nos reprueba." 

5.- Porque siento comportarme con hipocre- 

sía. El sujeto expresa su preocupación por

lo que puedan pensar los demás, por ejemplo: 

Porque dicen que es para hacerle la barba." 

d) Condicionales. 

1.- Depende del maestro. 

TABULAUI 0 N. 

I.- Presencia de respuestas. 

A) Respuestas) lógicas. 

a) Afirmativas definitivas. 

f
1. Porque se recibe

algo 76 51. 5 38

2. Atributos del

profesor 19 13 9. 5
3.. Lmocional 15 10 7. 5

4. Para conocerlo 9 6 4. 5

5. Para superarme 7 5 3. 5

6. Porque sí 3 2 1. 5

A{ R cea

129 87. 5 64. 5



b) Afirmativas ( a veces). 

1. Por lo que se

recibe. 14 10 7

2. Para conocerlo 1 . 6 . 5

3. Para superarse 1 . 6 . 5

4. A veces 2 1. 3 1

18 12. 5 9. 0

c) De negación. 

1. Por tímido 10 31 5

2. No ( Inesp.) 9 2 5 4. 5

3. No me gusta 8 22 4

4. Por el Pt. 4 11 2

5. Por no parecer

hipócrita. 4 11 2

35 100 17. 5

d) Condicionales. 

1. Depende del Prof. 12

19.4

II.— Falta de respuesta

OBSERVACIONES. 

6

2000 100

Con el objeto de resumir la información que se — 

obtuvo de la tabulación, se presenta el sig. cuadro: 



40. 

Motivos: afirmativas negativas

1. Intelectuales 61. 0

2. Por el Prof. ' 25. 8 11. 4

3. Emocionales 13. 2 88. 6

100% '.. 00% 

Los alumnos gustan de platicar con los maestros

por motivos principalmente intelectales, por recibir

lo que les permita una superación en este sentido, a- 

demás de tener otro objetivo que es mejor. r su rela - 

ción con el maestro a través de demostrar interés por

la materia de que se trate. Por los conocimiento y - 
experiencias que reciben con este tipo de pláticas, - 

no como maestro de determinada materia sino simplemente

por ser una persona que puede satisfacer algán interés

pero no en una relación maestro alumno en clase. 

Los motivos dominantes por los que no les gusta

platicar son de naturaleza emocional y en conjunto - 

sus motivos de atracción y rechazo disminuyen la im - 

portancia de la figura del maestro. 

9. Después de la secundaria que piensas hacer? 

Las respuestas a esta pregunta son una serie

de actividades •referentes casi todas al estu

dio, que fueron clasificadas en dos grupos - 

fundamentales quo son: 

a) En realción al e , tulio, 

b) En relación al. trabajo. 



1

1

1

1

1

1

1

1

1

1

1

1

1

1

1

1

1

41. 

a) En relación al estudio. 

1.- Respuestas que expresan como objetivo el

continuar estudiando, sin mencionar qué y o

tros cuatro grupos en los que se especifica

el tipo de estudios qua se piensa seguir. 

Como algunos sujetos dieron comores- 

puesta estudiar por ejemplo: ? ara Ingeniero

o para Maestro, estás respuestas quedaron - 

clasifidadas como. carreras que requieren pre

paratoria, vocaional , y que forman el sexto

y. último de los grupos de respuestas en rela

ción al estudio. 

b) En relación al trabajo. 

Qedaron comprendidas las respuestas de

los sujetos que esperan trabajar al concluir

la secundaria, independientemente de los mo- 

tivos que tengan para expresarlo así. 



1

1

1

1

1

1

1

1

1

1

1

1

1

1

1

1

1

1

42. 

TABULACI 0 N: 

1.- Presencia de respuestas. 

A) Respuestas lógicas. 

a) En relación al estudio. 

fc

1. Seguir estudiando 72 36 37

2. Preparatoria 53 25. 5 28

3. Normal 28 14 15

4. Vocacional 18 9 10

5. Carreras cortas 11 5. 5 6

6. Carreras que re - 

quieren Prepa o - 

Vocacional. 8 4 4

190 95 100

b) En relación al trabajo

1. Trabajar 6 3

11.- Falta de respuesta

No sé

OB SERVACIONES. 

1

3

4 2

200 100

En resúmen desean seguir estudiando 190a. = 95% 

desean tic..._ ;ar 6a. = 3% 

De los sujetos que desean continuar estudiando desean: 
Carreras largas especificadas: 79 = 39. 5% 
No especificadas: 72 = 36

Carreras cortas 39 4E= 19. 5% 
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Puede advertirse que la proyección al futuro que

hacen estos alumnos, está enfocada principalmente a ac_ 

tividades que implican profesiones universitarias, qui - 

zó, se deba a los factores psioosociale.s' de prestigio, 

que determinan la inclinación de los jóvenes en esta - 

ópoca, en lo que se refiere .a su elección ocupacional , 

y desde luego en sentido de expresión. 

10. Si te interesan algunas profesiones' actual

mente, menciónalas en -orden de impprtancia pa

ra ti. (De la más a la menos importante). 

Como las respuestas a esta pregunta en la ma

yoria de los casos fue de más de una carrera

éstas se agruparon por la frecuencia con que

se presentaron en primero, segundo y tercer
lugar. 

La tabulación se realizó de dos formas: 

El primer cuadro en el que se incluyeron todas

las profesiones mencionadas por orden de fre- 

cuencia descendente y el segundo que se pre - 
i

senta a continuación, conteniendo las profe - 

siones reagrupadas de acuerdo_ con la .clasidi- 

cación de los bachilleratos de la UNAN toman- 

do en cuenta las frecuencias obtenidas en. pri
mer lugar iSnicamente, o sea se tomaron en cuen

ta sólo la primera profesión a que se hizo men
ción en cada caso:'. Sólo se presenta la segun- 

da forma en que se clasificaron las profesio- 
nes. 



TABULACI ON : 

I.- Presencia de respuestas. 

Clasificación de carreras: 

I. Ciencias Físico- Matemáicas: 

i
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Ingenieros 39 20 82' 

Fisica 2 1 . 4

Matemáticas 2 1 4

Arquitectura 4 2 8

Astronomía 1 . 5 2

48 24. 5 100

II. Maestros: 

Educadoras 10 5 26

Normalistas 17 8 42. 5

Normal Superior 8 4 20. 5

E. NE. F. 4. 2 10

39 19 100

III . Químico -Biológicas: 

Medicina

Enfermería

Biología

Química -Bióloga

Psiquiatría

Agricultura

20 10 54

3 1. 5 d

6 3 16

6 3 16

1 . 5 3

1 . 5 3
u37 : 1). 5 130

IV. Económico -Administra

tivas: 

Economía 2

Contador . 14

Admón. Empresa 1

Diplomacia 2

Periodismo 2

21

9. 5

7 66. 6

5 4. 9
1 9. 5

9. 5

10. 5  PO
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V. Sociales: 

Derecho 14 7 70

Psicología 1 . 5 5

Trabajo Social 5 2. 5 25

20

VI. Carrera cortas: 

Secretgrias 12 6

Perforista IBM 2 1

Ing1ó s 2 1

Sobrecargo 1

17

5

8

4 7 . 

100

70

12

12

6

100

VII. Bellas artes: 

Música 3 1. 5 37. 5

Dibujo y Dib. Publ. 3 1. 5 37. 5

Pintura 1 . 5 12. 5

Locutor 1 . 5 12. 5

8 4 100

VIII. Aviación: 

Piloto aviador 4 2

IX. Humanidades: 

Filosofía 1 . 5 33
Historia 1 . 5 33
Arciueologí a 1 . 5 34

3 1. 5 100

X. No sé aún: 1 . 5. 

11.- . Palta de respuesta: 2 1

200 100. 
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OBSERVACIONES. 

Resumiendo, el 66 por ciento de los sujetos se - 

interesan por carreras largas y el 32 por ciento por - 

carreras cortas, lo que es discrepante con lo observa- 

do en las respuestas a " Que piensas hacer al germinar

la secundaria." Sólo 1. 5 por ciento representa a las

personas que no expresan ningún interés. 

Las carreras que aparecen con las frecuencias más

altas se han llamado " dominantes", por ser aquellas por

las que se interesan la mayor parte de los sujetos. Es- 

tas carreras dominantes son seis de las cuales tres

pueden ser consideradas como dominantes tradicionales

por la gran afluencia de espirantes a ellas así como

también por la cantidad de profesionistas que las ejer- 

cen y son: Ingeniería, Medicina y Derecho. 

Las tres carreras que por su frecuencia también

quedan incluidas entre las dominantes son: Maestros, 

Contadores y Secretarias las que p-._.. ¿n considerarse

como carreras nuevas o nó tradicionales para diferen- 

ciarlas de las -anteriores . Si se comparan las carre- 

ras que resultaron dominantes con las materias de ma- 

yor atracción puede advertirse cierta relación entre - 

ellas: 

Mat erias

1. Matemáticas

2. Biología

3. Historia

4. Inglés

5. Español

6. Q uímica

Carreras

1. Ingeniería

2. Normal

3. Medicina

4. Contadores

5. abogados

6. Secretarias. 
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11. Porque te han interesado esas profesiones? 

Las respuestas a esta pregunta representan la

aclaración de la anterior y han sido clasifica
das en dos grupos: 

A) Respuestas lógicas y
B) Respuestas ilógicas..' 

A) Respuestas lógicas agrupadas en la siguien

te forma: 

1. Porque me gusta. Se indica la atracción que

sienten por esas profesiones ya sea en forma i_ 

nespecíficamente o especificando por ejemplo: 

Porcue me gusta la mecánica . 

2. Capacidad. La atracción que sienten está

basada en la capacidad que consideran poseer

para realizarse dentro de esa profesión, por

ejemplo: " Porque para mi son fáciles las ma— 

temáticas; Se me facilita el dibujo." 

3. Posición social. e considera que la pro— 

fesión le dará una posición en la sociedad, 

por ejemplo: " Quiero ser al8uien en la vida." 

4. Es útil. Se prefieren ciertas profesiones

ppr la utilidad que les prestará, sin especi— 

ficar el tipo de utilidad que esperan recibir, 

por ejemplo: " Porque es útil, es eficaz." 

5. Lucrativas. El principal motivo por el que

se prefiere cierta profesión es por considerar

la el medio de solucionar. o superar su proble_ 
ma económico, por ejemplo: " Porque con esa ca

rrora se gana mucho dinero." 
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6.. Ideales. La profesión representa para

el sujeto el camino a través del cual reali

zara sus ideales,' por. ejemplo: " Porque gliie

ro lograr algo para mi país." 

7. He oído hablar de ella;. En estas res

puestas el sujeto expresa que su elección o

interEs está determinado por la influencia o

información que recibe de otras personas, por

ejemplo:" Porque me han platicado". 

z) Aberrante. Considerada así por ser la res

puesta que se presentó con frecuencia de uno

y es: " Para saber más." 

B) Respuestas i166icas._ Consideradas así — 

porque las respuestas obtenidas en estos ca— 

sos no guardan relación con lo que se pregu.n

ta. 
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TABULACI ON: 

I. Presencia de respuestas. 

A) Respuestas lógicas. 

1. Porque me gusta
f '° g` IR

Inespecificamente 67 33. 5 36

Específicamente 48 24 25

2. Capacidad 34 17 17. 5

3. Posición Soial 13 6. 5 8

4. Es útil 12 6 7

5. Lucrativo 5 2. 5 3

6. Ideales 2 1 1

7. F.¡J oído hablar de

ellas. 3 1. 5 2

z) Aberrante lógica 1 . 5 . 5

185 9295 100

B) P espuestas ilógicas 2 1

II. Falta de respuesta

1. No hay 8 4

2. No s6 porcué 5 2. 5
7 1 6. 5

200 100

OBSERVACIONES. 

Los motivos principales son: 

1. Están motivsdos hacia" esas carreras, se tiene interés. 

2. Se consideran con la capacidad necesaria para reali — 
zarse en 611as. 

3. Determinan su elección quizá por los factores psico
sociales que se han atribuido a algunas carreras a — 

través del tiempo y que satisfacen .los intereses ac— 
tuales de los jóvenes. 
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12. En qué consiste • el trabajo de las profe

siones que te interesan

Las respuesta se clasificaron en tres — 

grados de adecuación determinado por el tipo

de actividades que se desarrollan en cada una

de las profesiones y son: 

1. Adecuado. Aquellas respuestas en las que

se expresa alguna o algunas actividades aue

pueden considerarse como cargcterístic4s de la

profesión elegida,' por ejemplo: " Ingeniería, 

consiste en construir edificios." 

2. Medio. Como un grado de adecuación interne

dio en el que las respuestas indican activida— 

des que se pueden desempeñar o se desempeñan

generalmente con la profesión elegida, pero que

no son las más características de la profesión, 

por ejemplo: " Abogado, dar .clases; Ingeniero — 

automotriz, diseiar modelos de automóviles." 

3. Inadecuadas. Este tercer grupo o de res— 

puestas inadecuadas porque las actividades t. 
que se expresan son .ajenas a la profesión men. 

cionada, por ejemplo: " Bióloga, curar enfermos" 



51. 

TABULACIO N: 

I.— Presencia de respuestas. 

A) Respuestas lógicas. 

AR

1. Adecuadas 128 64 83
2. Medio 27 13. 5 17 ' 

155 77. 5 100

B) Respuestas inadecuadas 13 6. 5

II.— Falta de respuesta

1. No hay 252.5 78

2. No s6 7 3. 5 22

32 16 100

200 100

OBSERVACIONES. • 

Las profesiones que se han llamado dominantes son

grupos ocupacionales fácilmente perceptibles ya que las

respuestas aunque se refieren a una sola actividad den— 

tro del gran campo de trabajo de cada una, cláramente — 

se observa que el objetivo esencial quizá por el cono — 

cimiento que se tiene gracias a la información y a las
propias apreciaciones que pueden; lacer de ellas los su— 

jetos, les permite conocer el tipo de trabajo o activi— 
dad principal que se realiza en ellas. 

Se llevó a cabo una comparación entre los resultados de
las preguntas 10, 11 y 12. Dichos resultados se presen— 
tan en forma analítica, en un cuadro elaborado con las

frecuencias obtenidas en la tabulación de dichas res — 
puestas y estructurado de - la siguiente manera: 



1

1

1

1

1

1

1

1

1

1

1

1

1

1
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A) Las respuestas a la pregunta número 10, aparecen en

la primera co1ur na. del cuadro, representadas en pri

mer; lugar de acuerdo con el tipo. generai de cien - 

cias a las que se refieren además de un encabezado

o titulo para cada grupo. 

B) Las repuestas a la pregunta númeroll se encuentran

distribuidas en doce columnas, cada una de las cua- 

les representa un motivo por el que se elege la ca- 

rrera expresada en la pregunta número 10, y son: 

1.- Porque me gusta ( Inespecicamente). 

2.- Porque me gusta ( Especificamente). 

3.- Porque me siento capaz -:.ara ello. 

4.- Porque proporciona posición social. 

5.- Porque es útil. 

6.- No hay respuesta. 

7.- Lucrativa. 

8.- No sé. 

9.- Ideales. 

O.- } Ie oído hablar de ellas. 

11.- Ampliar cultura

12.- Absurdas...o aberrantes. 

C) Las respuestas a la pregunta número 12 está locali

zadas en la segunda columna del cuadro. : esta co - 

iumna comprende cinco renglones dentro de cada gra

po de carreras y representa el grado de adecuación

de la respuesta expresada. Se consideran con el número: 
1.- Respuestas adecuadas. 

2.- Medio.( Grado de adecuación) 

3.- Inadecuado

4.- No sé

5.- No hay respuesta. 



1 CUADRO ELABORADO CCN LAS r iiLCUÍNCIAS OB' IDAS EN LA

TABULACIUN DE DICHAS RESPUESTAS' 

c••- 10 ( Ir _v- 112, r 1̀, 23, 4z5, 6, 7 8 9L1O; 11, 12, Sy' L1, 2 , 3 5_ 
I . 1 5 11 3 - 1. - 1 1, 

Ciencias 2 2 4' 5

Fisico- 3 , 1 1

Mat emat s . 4 1 - 

5 - 2 - - - 2 - .- 1

TI

s_ 

Maestros

IMO 22". 

181©• 4.' 3

1

2 3 2 1

3 3 1 - 

9 6 • 3, 

2' J. 48
ONO

WINO

S= 

1

16 9 5 1 2 1 - 2 1 1 .. 

10 2 4 2 1 - - - 

Quimido- 2

Biológi- 3

9
7 2 1 1 -" - -- _ _ - _ - 11

cas. 4 — 

5

S= 

IV

Económico

Adminis- 

trativas. 

dminis- 

trativas. 

V

Socinl. 

18 6 5 6

1. 3 1

2 - 4 - - 

3• 2 1 — 

1 - 

4 - 

5 )_ 

1

37

7

7

5

4 7 2 1 2 1 2 ,- 1 1

5 _, 

s

2 ' 2 2' 2

3 1 - 

At 3

5 - 

S= 9

1. 

2 5

0. 1

1

1
7

A

2 1 - 1 20
VI

Carreras
1- . 2 - 2

2 1 2 1

Cortas. 3 1 - 

4

8



1

1

1

V

Social. 

3 2 - 

2 2 2 2 - 

3 1 - - 1

T 3- - - 1

1 - _ -- - 

S= 9 2 5 2. 1 - - 

5

7J_ 

1 20

1

20

VI . 1 2 - 2 - -- - - - 
Larreras . 

2 1 2 1 2 1- 1- V

Cortas. 3 - 1 - - - 

4 - 1

4

e

VII
1 1 3 - - - - - - - - 4

BELLAS 2 3

Artes. 3 - owt

3= 4 1 3

VIII
1 1

II
2 - - 

Aviación , 
3

E4

1
S= 1 1

1 IX
1 - 1

L - 

Humanida- , 

1 des. 
J

Mgt

MOM

too

1

two

1 - 1

too

1

s- 

5 1 - - - 

l 11

oto

1

3

X

1

No sé

2

3

4

5

1

Pdo hay 2

respueo 3

ta. 4

5 2

1

S= 2

2
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La suma final del cuadro anterior comprende los

datos relativos a las respuestas de la pregunta 11 y

12 puesto ccue la clasificación de las respuestas a la

pregunta 10, queda eliminada. 

12 1 2 3 4 5- 6 7 8 9 10 11 12 1 2 - 3 4 5

1 33 22 18 3 2 1 1 3 1 1 1 86

2 18 16 10 3 4 1 1 1- 1 1 56

3 6 6 1 3 3- 3 1- 1-- 24

4 4- 2 2 1--- 1-- 10

5 6 4 3 2 2 6—— 1 — — — 

S= 67 48 34 13. 12 5 2 3 1 2

Con el objeto de conocer si existe Alguna reía

ción entre el grado de conocimiento de las carreras

y los motivos que determinan elegirlas, se procedió

a la aplicación de la prueba de significaci6n de Chi

cuadrada (
X2). 

Del cuadro anterior o la suma final de frecuen

cias reales obtenidas, se derivó un cuadro en el que

aparecen reclasificados los distintos grupos de la — 

siguiente manera: 

Para las respuestas de la pregunta núm. 12 que

forwaban cinco renglones óstos quedaron reducidos a

tres de acuerdo con el siguiente criterio de reclasi

ficación: 
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1. Adecuado. Este grupo o primer renglón, 

quedó formado de la misma manera que - 

se presentó en el cuadro anterior. 

2. Medio. El segundo grupo o renglón tam

bién permació igual que en el cuadro - 

anterior. 

3. En el tercer grupo se incluyeron los - 

renglones 3, 4 y 5 es decir los casos - 

de respuestas consideradas' como inade - 

cuadas, las respuesta de " No sé" y los

casos en que el sujeto no expresó res- 

puesta por escrito. Este grupo repre - 

senta los casos de sujetos que no tienen

conocimiento de las actividades que se

realizan con la carrera elegida en la - 

pregunta número 10. 

Para las respuestas a la pregunta número 11, o

sean las doce columnas de motivos, se hizo la siguien

te reagrupación: 

1. Las coluanas 1, 2 y 3 permanecieron como

estaban ya que las frecuencias relativas

a estas columnas no presentaron dificul- 

tad para la aplicación de la prueba de - 
significación x2. 

4. La columna 4, comprenderá ahora las co - 

lumnas 4, 5 y 7 del cuadro de presentación
analítica, que son las que comprenden mo

tivos similares ya que se refieren a los
factores psicosociales de rango, presti- 

gio intelectual o económico como motivos
determinantes o que influyen en su elec- 
ción ocupacional. 
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5, La columna número cinco, está ahora for

mada por las columna 6, 8, 10 y 12 del

cuadro anterior o sean aquellas en las

que el sujeto no expresa su respuesta - 

por escrito o aquellos casos en lo cue

no se expresa motivo o factor que deter

mine la elección ocupacional. 

Las columnas que aparecían con los núme- 

ros 9 y 11 quedaron eliminadas en esta - 

reagrupación por las frecuencias tan ba- 

jas que presentaron. Quedaddo ahora el - 

siguiente cuadro. 

GI GE C B SM

12. 1 2 3 4 5 S

Adecuado 1 33 22 18 6 5 84 = 42. 63% 

Medio 2 18 16 10 8 4 56 = 28. 42% 

Inadec. 3 16 10 6 16 9 57 = 28. 93% 

S= 67 48 34 30 18 197

La prueba de significación se aplicó de acuerdo

con los datos de este cuadro en el que las frecuen — 

cias permiten la aplicación de dicha prueba. ( 14, 15) 

Se procedió a la aplicación obteniendo primero

las frecuencias teóricas y sometiúndolas al proce — 

dimiento correspondiente. 



Frecuencias, reales: 

1 2 3 4 5 S

1 33 22 18 6 5 84

2 18 16 10 8 4 56

3 16 10 6 16 9 57

S. 67 48 34 30 18 197

Frecuencias teóricas:. 

1 2 3 4 5 S

1- 28. 56 20. 46 14. 50 12. 79 7. 67 83. 98 84

2 19. 04 13. 64 9. b6 8. 53 5. 12 55. 99 56

3 19. 40 13. 90 9. 84 8. 68 5. 21 57. 03 57

o 4
1_.

6

Procedimiento: 

34

x2= ( 33 - 28. 56) 2

O 0. 00 18. 00 197. 00

18 - 19. 04)
2

26. 5( 
T

19. 04
16 - 19. 40)

2

19. 40 - 

22 - 20. 46) ' ( 16 - 13. 64)
2 + (

10 - 13. 90)
2

20. 4o 13. 64 1- - 90

i84.

504. 
0)

2 + (
10 - 

y.

ó666 )
216 - 9. 84)

2+ 

9. 84

6- 12. 79)
2(

8- 8. 53 )
2 (

16 - 8. 68) 2
12.' 19 + 8. 53

T
á. ná

Resultado: 

5. 2

Q - 5021) 2_ 

5. 21

19. 05887
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La aplicación de la prueba de Chi cuadrada con

ocho grados de libertad da como resultado un nivel - 

de significación de dos por ciento lo que representa

una probabilidad muy baja. de que los elementos de - 

la hipótesis, o sea la relación entre el conocimien- 

to que se tiene de determinadas carreras y los moti- 

vos que influyen para elegirlas, se, deban al azar

por lo que a continuación se presentan algunas obser

vaciones : 

Si se comparan las frecuencias teóricas con

las frecuencias reales correspondientes al primer - 

rengl6n, o sea el grupo de personas que tienen un. co

nocimiento adecuado de la profesión escogida se ob- 

serva lo siguiente: 

G. I . G. E C. B. 6. M. 
3, 2 3 4 5 S

f. r. 33> 22> 183 6< 5‹ 8-; 

f . t . 28. 56 20. 40 14.. 50 12. 79 7. 67 83. 98

Las frecuencias reales son mayores que las teó

ricas en las tres primeras columnas o sean los moti

vos expresados claramente como son: Porque se tiene - 

gusto, interés, ya sea especifico o inespecífico y - 

con la capacidad suficiente para realizarse en la ca

rrera escogida. Sin embargo, el número de personas

que expresan conocimiento de la carrera disminuye. - 

cuando -el motivo es porque esperan recibir algún be- 

neficio o no expresan motivo alguno. 
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Al comparar las frecuancias reales con las teó

ricas correspondientes al segundo renglón o sea el — 

de las personas que tienen un conocimiento medio de

la carrera elegida, puede observarse lo siguiente: 

1 2 3 4 5 S

f. r. 18< 16> 10> 6 4` 56

f. t. 19. 04 13. 64 9. 66 8. 53 5. 12 55. 99

En el primer caso la frecuencia real es menor

que la teórica asi como en las columnas cuatro y — 

cinco o sea en los casos en los que los motivos son: 

1) Porque si; ( 4) Por los beneficios que esperan re

cibir con la profesión y ( 5) No se expresa motivo. 

El número de personas que están en estos tres casos, 

representan el 54 por ciento de las que tienen un co

nocimiento limitado de la carrera que han elegido, y

el 46 por ciento restante expresa motivos que justi— 

fican adecuadamente esa elección. 

En la comparación de las frecuencias correspon

dientes al tercer renglón .0 sea aquel que comprende

los casos dulas personas que definitivamente no tie

nen conocimientos de la carrera que han elegido, — 

puede observarse lo siguiente: 

1 2 3 4 5 S

f.r. 16 < 10 < 6 < 16 > 9 > 57

f.t. 19. 40 13-. 90 9. 04 8. 68 5. 21 57. 03
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En las tres primeras columnas de motivos, las: 

frecuencias reales son menores que las teóricas es

decirlos sujetos que no tienen conocimiento de la

profesión elegida, dan motivos pero sin tener bases

pases para ello puesto que n'o las conocen. Estos - 

casos representan el 56 por ciento. En los casos en

los. que la frecuencia fué mayor correspondieron a las

col»mnas cuatro y .cinco que sé refieren precisamente

a los beneficios que esperan recibir con la carrera

mencionada o. simplemente no se expresa motivo alguno. 

Pero estos casos sé refieren a las personas que no

tienen conocimiento de la carrera_ elegida, o sea que

se escogió determinada carrera sólo por que se espe- 

ra recibir algo deala o simplemente se escoge algu- 

na ocupación sini-_saber .parqué. 

De todo lo anterior se puede concluir que: 

1) El 28 ppr ciento eligen carrera sólo porque espe- 

ran recibir beneficios en su posición social o e- 

conómica aunque no conozcan la carrera. 

2). El. 16 por ciento no conocen la carrera ni expre - 

san motivos para justificar esa elección. 

3-) El 56 por ciento dan motivos pero que pueden con- 

siderarse sin ' fundamento ya que no están basados

en el conocimiento acerca de la profesión elegida. 

13. Qué piensas lograr en la vida con tu pro

fesión?. 

Las respuestas obtenidas se clasificaron en

siete grupos de respuestas lógicas que son: 

1. Posición social. . Formado por las respues
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tas en las que los sujetos indican como ob

jetivo alcanzar una buena posición social

gracias a la profesión elegida, por ejemplo: 

Para vivir bien;' Para no ser pobre". 

2. Ser útil. Estas respuestas representan

a los sujetos cue consideran su obligación

el satisfacer las demandas de su familia y
de la sociedad, aprovechando la oportunidad

de estudiar,` ppr, ejemplo:" Ser un hombre de

bien y útil a la sociedad y a mi familia: 

3. Ayudar a mi familia. Este grupo podría

formar parte del anterior pero se ha clasi- 

ficado por separado porque representa los

casos de los sujetos cuyo único objetivo es

la satisfacción a las presiones familiares

y no a la sociedad. ° Las respuestas son : - 

1kIejorar la condición de mi familis; lograr

una alegría para mis padres y ayudarlos". 

4. Práctico. La finalidad expresada en es- 

tas respuestas es la satisfacción de algo

personal alcanzando un nivel de vida mejor, 

expresado en forma personal, aprovechando - 

los beneficios y el prestigio que reporta
una profesión, por ejemplo: " Mejorar de me- 

dio para ganar con la mente y no con la es- 
palda." 

5. Emocional. Este grupo esta formado por

los casos en los que la fi;wlidad es lograr
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la satisfacción a sus demandas de tipo afee

tivo, por ejemplo: " Lograr la felicidad; - 

Pienso casarme y ser muy feliz con mi espo- 
sa e hijos." 

6. Económico. Estas respuestas indican. que

la superación en el aslpecto económico es lo

cue espera el sujeto alcanzar con su profe- 

sión. " Tenerr : ilero." 

7. Ampliar cultura. La finalidad expresada

es incrementar sus conocimientos como único

objetivo a alcanzar ppr medio de su profe - 

sión, por ejemplo: " Elevar mis conocimientos

y triunfar en 2a vida." 

z) Aberrantes. Se considera como ilógica por- 

que el mismo sujeto que anteriormente expre

só interés por una profesión, en esta pre - 

gunta indica no esperar nada de ella pues - 

no va a estudiar. Esta respuesta es consi- 

derada como aberrante, también ppr la fre - 

cuencia con que se presentó. 



A BüLACI0N: 

1. Presencia de respuestas. 

A) Respuestas lógicas: 

A % R

1. Posición Social 0 45 49

2. Ser útil 27 13. 5 14

3. Ayudar a mi fam. 24 12 13

4. Práctico 14 7 8

5. Emocional 11 5. 5 6

6. Económico 11 5. 5 6

7. Ampliar cultura 6 3 4

183 9. 5 - 100

z) Aberrante

II. Palta de respuesta

OBSERVACIONES. 

1 . 5

16 8

200 100
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Lasrespuestas a esta pregunta, expresan que

los objetivos que los sujetos realizarón con su pro
fesión, son la satisfacción de intereses personales

y sociales en general. Si se observan todos los gru

pos de clasificación puede advertirse lo siguiente: 

Satisfacción de algo. personal 73 por ciento

Satisfacción de intereses sociales 27 por ciento

Se incrementa el interés social cuando se habla de — 

metas a largo plazo. 
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Comparación de las respuestas a las preguntas 1- 2, 
6B, 7B

f 11 y 13. 

Si se observan las respuestas cjue alcanzaron

los porccntajes más altos en dichas preguntas, se

advierte lo siguiente: 
Ideales

1- 2. Satisfacción de algo personal 95. 2% 2% 

63. Capacidad 20 - 

7 B. Incapacidad 64 - 

11. Satisfacción de algo personal 79 1

13. Satisfacción de algo personal 65 27

Los sujetos expresan que actualmente estudian

y han escogido una profesión con el objeto de satis- 

facer intereses de tipo personal, lograr una supera- 

ción uperaciónen el aspecto social, cultural ( intelectual), e

mocional y económico con su profesión. 

Los motivos que los llevan a escoger determina

das carreras son en primer lugar el interés cue des- 
piertan dichas carreras( dominantes principalmente) y

también la capacidad que consideran tener para lograr
lasatisfacción de sus intereses de tipo personal en
ellas. 

Los motivos de disgusto por determinadas mate— 
rias se debe principalmente a que se consideran inca- 
paces además de no tener interés por ellas 16 que es
una cons' cuancia lógica. 

6B— 7B. Los motivos de atracción y rechazo ha- 
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cia las materias son ajenos a la figura del profe

sor, la cual se encuentra en uno de los últimos lu

ganes por lo que no puede considerarse como factor

determinante para despertar interés y motivar así a

los alumnos hacia sus materias. Esto en el sentido

de la expresión de los alumnos. 

14. Que te enseña el orientador?. 

Con esta pregunta se inicia la investigación

de la relación y actitud. de los alumnos con

el orientador. Las respuestas obtenidas se

clasificaron en ocho grupos de respuestas - 

lógicas y son: 

1. Las carreras que nos convienen: Se consi- 

dera al orientador como ayuda o asesor para

la elección ocupacional. 

2. Como comportarnos.. Parece que en las res- 

puestas de este grupo, los sujetos perciben

al orientador como la persona que los gula

para conocer el tipo de conducta de deben - 

seguir en7a sociedad, por ejemplo: " Nos in- 

culcan buenos modales." 

3. Como estudiar. Este grupo lo forman las

respuestas de aquellos sujetos que perciben

como tarea del orientador,_el tratar de in- 

crementar el rendimiento de los alumnos. a - 

través de actividades como por ejemplo ela- 

borar horarios de estudio, organización del

material escolar,- reglas para aprender etc. 
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4. Orientarme. ( Inespecfficcnente) : mosteas

respuestas están expresadas únicamente en

la forma como se encabeza este grupo de res

puestas, sin especificar en que aspecto ni

con que finalidad. 

5. Nada. Estas respuestas indican claramen- 

te que la enseñanza que pueden recibir del

orientador es nula. 

6. Nuestras. aptitudes e intereses. Los su- 

jetos perciben como enseñanza, el conocer - 

a través de las actividades del orientaor, 

sus caracteristicas personales en lo rela- 

tivo a aptitudes e intereses. 

7. Cosas que interesan en la vida. Estas res

puestase.zpresan también de manera inespeci- 

fica y superficial las enseñanzas que consi- 

deran recibir del orientador. 

8. Conocernos a nosotros mismos, formar nues

tro carcter

z) Zoer_ântes. Consideradas así por la frecuen

e a tan baja con que se presentaron, por ajem. 

plo: " Cosas muy pequeñas porque falta mucho." 
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TABUL..JCION: 

I. Presencia` de respuestas. 

A) Respuestas lógicas. 
f goa ¡ oR

1. Carreras que con- 

vienen. .
77 38. 5 42' 

2. El buen camino. 29 14. 5 16

3. Como. estudiar. 25 12. 5 14

4 . , Orientarme 16 8 9

5. Nada 14 7 7- 

6. aptitudes, intere

ses. 9 4. 5 5

7.. Cosas que. intere- 

san. 7 3. 5 4

8. Conocernos 6 ' 3 3

183 91. 5 100

Z) Aberrantes 2 1

11. Palta de respuesta 15 7. 5

200 100

OBSERVACIONES. 

Puede advertirse por la diversidad de respues- 
tas mencionada por los alumnos, la. falta de un con - 

ce -oto definido y especifico de la labor del orienta- 
dor en la secundaria. 

De acuardo con los programas d3 trabajo de la

Oficina Coordinadora de Orientación Educativa y Noca
cional puede advertirse que - todas -las tareas expre - 
sadas por los alumnos en estas re:;..::es-tas, están in- 

cluidas en dichos programas, . sin embargo, no se en - 

cuentra una sola respt esta :.que abarque más de una de
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estas tareas lo que permite svv) ner Que el orienta— 

dor no proyecta una imágen en la que puedan Darci— 

bir su principal objetivo, y esto puede deberse in,— 

cluSo a la carencia del .concepto -y de la imágen que

va. a proyectar el mismo orientador, o. quizá por la

demanda que se hace de 41 ea tan diversas activida — 

des, su cometido principal- sea dificilmente percep— 
tible. para los alumnos. 

15. Platicas fuera de clase con 41 ? 

Las respuestas a esta pregunta quedaron

clasificadas en tres grupos -que son: 

1. AfirMativas. 

2. De negación. 

3. A veces. Estas respuestas expresan que

para establecer una relación con el orien— 

tador están sujetos a una condici6n. 

TABULACI 0 N: - 

I. Presencia de respuestas. 

A % R

1. Afirmativas 121 60. 5 63

2. De negación 19 19

3. Condicionales 34 17. 5 18

192 96 100

II. Falta de resp. 8 4

200 200
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OBSERVACIONES. 

iü.s de

su respuesta

ticas con 01

ter6s en ello

68, 

la mitad de los alumnos que expresaron

or escrito no gustan de entablar plá.— 

orientador, simplemente no se tiene in

Sólo el 19 por ciento cíe los al;,a:.oÜ

expresan como afirmativa su respuesta y el 18 por — 

ciento están expresando como condicional su respues

ta lo, que representa, no que se tenga interés.,sino — 

que s610 lo lacen en situaciones en que lo necesitan. 

16. Cómo to cae el orientador ( a) ? Porqué. 

testa cuestión comprende dos partes que se

denominarán 16A y 16B. 

16A. Zas respuestas• a la primera parte — 

fueron clasificadas en cuatro grupos cue

son: 

1. Bión. 

2. Mal. 

3. Regzlar. 

4. Indifereite . 



1

1

1

1

1

r

1

1

1

1

1

1

1

1

1

TA" UL AC1 0 N : 

I. Presencia de' respuestas. 

A) Respuestas: lógicas. 

1. Bien

2. 41

3. Regular

4. Indiferente

74 79

20 10 10. 5

7 7. 5

6 3 3

100

69. 

II. Palta de respuesta 6 3 50

1. No sé 6 3 50

100 00

OBSERVACIONES. 

De acuerdo con los datos anteriores puede con- 

siderarse al orientador. como una persona o maestro - 

que es aceptado en general por los alumnos, sin em - 

bargo, se dan aptitudes que van desde la acptación - 

hasta la indiferencia. 

16B.• Porqué? 

Esta -segunda parte de la pregunta 16, coi

rres de a la explicación de la primera

y. las respuestas obtenidas se clasifica - 

ron tomando como base la agrupación hecha

para la primera -parte o sea la 16A. Así - 

cada uno de los grupos de la primera cla- 

sificación, se dividen en subgrupos que - 
son: 
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1. Bien; 

a) Por atributos del profesor. Lo que - 

determina que el sujeto exprese que

el orientador le. cae bien, son las - 

cualidades que encuentran en éls por

ejemplo: " Por su manera de expresarstl" 

Porque es amable' 

b) Por lo que se recibe. Expresan cue- 

les cae bien porc ue siente que reci- 

ben algo de él por ejemplo:" consejos, 

ayuda". 

c) Bien. Imespecificamente. Estas res - 

puestas pueden considerarse como in- 

completas ya que los sujetos expre - 

saron su respuesta a la primera par- 

te de la pregunta 16 pero sin especi

ficar los motivos que la expliquen. 

2. hal: 

a) Por los atribl_tos do1 maestro. Estas

respuestas ' están expresando atributos

considerados como negativos que causan

que los alumnos rechacen al orientador. 

3. Regular: 

Estas preguntas tambiOn se podrían con

siderarcomo incompletas puesto que no

se obtuvo explicación de los motivos . 

que ' determinan la respuesta a la pri - 

mera parta de la pregunta 16. 
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Indiferente; 

Para estas. cesstas que han sido con

iideradas como definitivas, puesto. que

no tienen mayor explicación, '.7e formó

como en el anterior un solo grupo

y son por ejemplo: " Me da igual; Me - 

cae como cualquier otro." 

T A B U L A 0 1 ON: 

I. Presencia de respuestas. 

A) Respuestas lógicas. 

1. Bien: 

a) Por el Prof. 99 53 66

b) Por lo que se • 

recibe. 33 • ' - 17. 5 22

e) Bien( Inesre- 

cíficamente). 16 8, 5 12

2. Mal: ' 14S 79 100
a) Por el Prof. 4,...., 10. 6

3. Regular. ; 14 - 7. 4

4. Indiferente. 6 3

40 31

188 100

OBSERVACIONES. 

Puede advertfrse qUe el factor aue determina

una buena ' o mala relación entre alutnos y orientado- 
res, está en función de 6stoS 111timos ya que son las

caradteristicas- de su :personalidad las que determinan
que los alumnos acepten ' o io 'rechacen. 
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17. Te hablas interesado por alguna o algu- 

nas profesiones antes de llevar Orienta

ci6n Vocacional?. 

Zas respuestas obtenidas a c. sta pregun- 

ta se clasificaron en dos grupos princi

pales que son: 

A) Respuetas lógicas con dos subgrupos: 

1. Respuestas afirmativas

2. Respuestas da negación. 

B) Respuestas ilógicas o aberrantes. 

Consideradas asl porque el contenido

de las mismas no g:. 2darelación con

lo que sepregunta y por la frecuen- 

cia tan baja con que se presentaron, 

por ejemplo: " No nos han dicho los - L

resultados de las pruebas." 

TABULACI0 N: 

I. Presencia de respuestas

Á) Rc • puestas lógicas. 

1. Afirmativas 138 69 72

2. De negación. 3 26. 5 28

191 95. 5 100

B) Y.,:espuesta- ilógicas

1. Aberrantes , 4 2

II. Falta de respuestas 5 5

200 100

OBSERVACIONES. 

Da, 'consideración cue puede hacerse con dstos
dqtos es que la los aujetoE inte— 
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resa en realizar su elección ocupacional desde an- 

tes de llevar Orientación, pues de los sujetos que

expresan algún interés el 72 por ciento da su res- 

puesta afirmativa a ésta pregunta. 

18. Cuáles son las Profesiones por las que to ha- 

bías interesado antes de. 11evar Orientación Vo_. 

caeional? . Esta pregunta' puede considerarse co- 

mo complemento de la anterior pues permite cono

cer el campo por el que se interesaban los alum

nos. 

Las respuestas -obtenidas se clasificaron y or- 
denaron por orden de Frecuencias en el primer

cuadro, y se realizó un segundo cuadro en el - 

que se agruparon las carreras de acuerdo a la

clasificación de los bachilleratos de la UNAM

como se hizo en la pregunta número diez. 

TABULACION

Con el objeto de proporcionar los resultados en

forma sintetizada se presentará únicamente el

segundo cuadro en el 'que las carreras ya están_ 

agrupadas de acuerdo a la clasificación de los

bachilleratos. 

A. Respuestas lógicas. 

I. Ciencias Físico -Matemáticas: 
eh %

r

Ingenieros 18 9 69
Arquitectura 3 1. 5 12

Astronomía 1 . 5 . 5

Matemáticas 3 1. 5 12

Actuario 1 . 5 3. 5

23 13 -. 100

II. Maestros 29 _ 14.. 5 100
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III.— Químico—Biol6gicas: 

Medicina 18 ó

Enfermería 5 2. 5 15

Química 4 2 12

Biología 5 2. 5 15

Agricultura 1 . 5 3
33 16. 5 100

IV.— Econ6mico Administrativas: 

Contador 12 6 66

Periodismo 2 1 11

Economía . 2 1 11.. 

Admon. Empresa 1 . 5 6

Diplomacia 1 . 5 6
18 q 100

V.— Carreras Cortas: 

Secretaria 6 3 54

Inglés 2 1 18

Sobrecargo 3 1. 5 28
11 5. 5 100

VI.— Sociales: 

Derecho 6 3 66

Psicología 3 1. 5 34
4. 5 100

VII.— Bellas Artes: 

Música 5 2. 5 71

Dibujo 2 1 29
3. 5 100

VIII.— Piloto aviador 4 2 100

IX.— Humanidades : 

Historia 1 . 5 100
138 69

X. Falta de resp. 62 31

200 100
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OBSERVACIONES. 

De acuerdo con los datos obtenidos en la pre- 

gunta anterior, puede advertirse lo siguiente: 

Desde antes de asistir al curso de Orientación Vo - 

cacional, habla interés por algunas profesiones para

el 69 por ciento de los sujetos y éstos se . intere- 
saban por las carreras que aparecen en el cuadro de

la tabulación siendo las que ocupan los primeros lu

Bares las siguientes: 

f
1,2ae st ro s 29

Ingenieros 18

íédicos 13

Contadores 12

Abogados 6

Secretarias 6

89 44. 5%A. 64. 5h

Otras Carre- 

ras , 49 24. 5%A 35. 5%,a

69%A 100

Sin respuesta 62 31

200 100

Si se comparan las carreras que interesaban an

tes de asistir al curso de Orientación Vocacional - 
con las que interesan actualmente, puede advertirse

que son las mismas, sobre todo aquellas a las que se

llamaron " dominantes", o soa, las procesiones que in

teresan siguen siendo las tradicionales. como Ingenie
ría, Medicina y Derecho así como también Yaestros, - 
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Contadores y Secretarias. 

f
Ingenieros 39 ' aument6 de 18 a 39 o sean 21 suj. 
Maestros 39 29 a 39 10

Médicos 20 18 a 20 2

Contadores 14 12 a 14 ' 2

boGa,dos 14 6 a 14 8

Secretarias 12 6 a 12 6

138 = 69% de quienes

responden. 

49

Antes Después Ant. Desp. 

Prefieren carre- 

ras dominantes: 89 138 64. 5 69
Prefieren otras

carreras: 49 58 35. 5 31

138 197 100 100

Carreras dominan- 

tes: 6 6

Promedio de perso- 

nas por carrera do

minante 14. 8 23

Carreras no domi - 

nantes 19 29

Promedio de perso- 

nas por carrera no

dominante: 2. 57 2. 36

Gin respuesta 62 3 31 2

SINT ; SIS D LA C0MPAh.XION 10 . - 18. 
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OBSERVACIONES. 

Bl porcentaje de alumnos que se interesaban - 

en las carreras ' dominantes" antes de asistir al cur

so de Orientación Vocacional era de 64. 5 por ciento, 

de quienes expresaron interés. Despáes de asistir - 

al curso, el porcentaje de quienes se interesaban en

las carreras dominantes es de 69 por ciento de qüie- 

nes expresaron interés. 

Si bien aumenta en' absoluto el interés nor al- 

guna carrera de un 69 por cineto al 98. 5 por ciento, 

el porcentaje relativo de atracción hacia las carre- 

ras dominantes no sólo se mantiene sino que se incre

menta un poco. ( De 64. 5 a 69 porciento) 

La Orientación Vocacional recluta hacia las - 

carreras " dominantes" a 49 personas más y la diversi

dad de carreras elegidas aumenta de antes a después, 

de 25 carreras con sesis " dominantes" a 32 con seis

dominantes" también. Sin tomar en cuenta a las seis

dominantes tenemos que antes. eran 19 carreras elegi- 

das por 49 personas y ahora 26 carreras elegidas por

59 personas. 

La dispersión producida por la Orientación Vo- 

cacional es peLueua relativamente y actúa en un por- 

centaje menor de personas. 

El interés de las profesiones sigue siendo mo- 

tivado a nivel de secundaria, por la definición so— 

cial ( rango y precisión de percepción) de la carrera

y/ o las posibilidades prácticas de trabajo claramen- 
te perceptibles también. 
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La comparación de los resultados obtenidos en

las preguntas 18 y 10 que se presenta a continuación, 
muestra los ' siguiente: 

1. El interés expresado anterior al curso

de orientación Vocacional. 

2. La frecuencia con que se presentó el in— 

terés por cada una de las profesiones ex

presadas como anterior al curso de. Orien

tación. 

3. Los sujetos qúe permanecieron con el mis

mo interés después de asistir al curso — 

de Orientación. 

4. l porcentaje ' representativo de los suje— 

tos que expresaron el mismo interés des — 

pués del curso de Orientación. 

5. Los sujetos que cambiaron su interés en

las carreras expresadas. en la pregunta

número 18 o sea, los que actualmente se

interesan por .carreras diferentes . 

6. El porcentaje que representa a los suje— 

tos que cambiaron su interés después de
asistir al curso de Orientación. 
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4 5 6

Ingenieros 1b 12 7 6 33

Arquitectos 3 2 57 1 33

I. Astronomía 1 1 .. 00 — — 

Matemáticas 3 2 67 1 33

Actuario 1 — — 1 100

26 17 65 9 • 35

II. Maestros 29 18 62 11 38

Medicina 18 12 71 6 - 29

Enfermería 5 2 40 3 60

III.. Biología 5 3 60 2 40

Química 4 1 25 3 75

Agricultura 1 1 100. — 

33 19 57 14

Economia 2 1 50 1 50

Contadores 12 5 42 7 53

IV. Admón. Emp. 1 1 100

Diplomacia 1 1 100

ieriodismo. 2 2 100 — 

18 10 55 8 45

V. Derecho 6 5 83 1 17

Psicología 3 1 33 2 67

9 6 66 3 34

Secretarias 6 4 67 2 33
VI. Inglós 2 2 100 — 

Sobrecargo 3 — — 3 100

11 6 54 5 46

U M. AeM. 



V- 1. _
lüúsica

Dibujo

5 3 60
2' / 10

kwk 111. 011, 

2

DTIII. Piloto 0iá

iL) 

1X0 Historia

X. Fal a de respuesta62

Carreras a las que cambiaron los sujetos que expresa

ron interés diferente después de asistir al curso - 

de Orientación Vocacional ( Columna número 5 del cua
dro anterior) 

CAMBIOS DE: ( 18) A: ( 10) 

Ingeniería: - Piloto ( 1) 

Leyes ( 2) 

Medicina- (1) 

Locutor ( 1) 

Arquitecto ( 1) 

Arquitectura:- Maestro( 1) 

Actuario: - Físico- Matemático ( 

oaestro: - Leyes . 1) 

Medicina ( 1) 

Oficinista ( 2) 

Física ( 1) 

Piloto Aviador ( 1) 

Contador ( 2) 



Medieina: 

r

Eníernioría: 

Biología: 

Química: 

81. 

Ingeniería ( 1) 

Trabajo Social ( 2) 

Ingeniería ( 1) 

Periorista ( 1) 

Maestra ( 1) 

Trabajo Social ( 1) 

Biología ( 1) 

Arqueología ( 1) 

Secretaria ( 1) 

Maestro ( 2) 

Arquitectura ( 1) 

Maestro ( 1) 

Ing. Electrónica ( 1) 

Secretaria ( 1) 

Diplomacia

Economia: - Contador ( 1) 

Contador: Medicina ( 2) 

Ing. Químico ( 3) . 

Maestro ( 1) 

Leyes ( 1) 

Derecho: - Maestro ( 1) 

Psicología: - Leyes 1) 

Orientador ( 1) 



Secretarias: 

Sobrecargo: 

Mtlsica: 

Piloto Aviador: 

Contador :( 1) 

Maestro ( 1) 

Secretaria ( 1) 

Educadora

Psicología

Secretaria

Ingeniería

Ingeniería ( 2) 

No hay .respuesta: 

Interés• ant4rior ( 18) 6

Inter6s actual 10

OBSERVACIONES. 

J

82. 

Como puede observarse en los cuadros an-: ..__..^o- 

res, la Orientación Vocacional diversifica carreras

en quienes están dispuestos a recibir esa diversifi
cación, pero ésto sucede en las mismas personas que

desde antes querían carreras diferentes o al menos

no expresaron desear alguna carrera de las llamadas
dominantes. 

Los que antes de llevar Orientación Vocac;.3- 
nal no expresaron interés por alguna carrera, ahora

si expresan por lo que puede inferirse que la Orien

tación Vocacional actuó para que los sujetos que no
expresaron interés, ahora si lo hagan. 



19. ¿ Que es para la Orientación_ Voca— 

cional? 

Las respuestas a ósta pregunta se clasifi

caro dos grupos de respuestas lógicas

tomando en cuenta la na 2aleza y conteni

do de las mis: as. • Ca a 7 -lo de clstos gr -s, 

pos está formado por varios subgrupos. 

a. Respuestas parciales, o particulares. 

Denominadas as/ porque se refieren a una

actividad particiar de todas las que se

realizan dentro de la Orientación Voc,..- io-- 

nal y están divididas en los siguientes
subgrupos: 

1. . Para escoger carrera. 0 sean las res— 

puestas en las cue se considera a la d— . 

rientación Vocacional como la gula que -- 

sirve para elegir una Profesión. 

2. Para ser alguien de bien. Estas res— 

puestas expresan que la Orientación Voca— 

cional tiene como. tarea, guiar a. los alum

nos para que lleguen ..., ser personas acep- 

tadas en la sociedad... 

3. Ayuda para no reprobar. En estas res— 

puestas los sujetos expresan recibir ayu

da para una finalidad especifica que es

evitar la reprobación. 

4. Conocer intereses y aptitudes. Estas

respuestas expre que la Orientación Vo

caeional es lo qui- permite conocer los in

tereses y aptitudes• de los sujetos, 
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b. Respuestas generales. Estas respuestas

están clasificada:: como generales porque

se refiern de manera muy general o ines— 
pecífico, a actividades u objetivos de la

Orientación Voca,_ onal. 

Los subgrupos que la forn son: 

1. Un consejo,. ayuda

2.• Algo importante

3. Consejo para desorientados

4. Como cualquier otra materia

5. Para ampliar cultura. 



1

1

1

1

1

1

1

1

1

1

1

1

1

1

1

T. ÁBULAC 10N . 

1. Presencia de respuestas. 

A) Respuestas lógicas. 

a. Respuestas parciales o particulares: 

et

85. 

yR
1. Para escoger

carrera 70 35 61. 4

2. Ser alguien

de bien 24 12 21

Ayuda para - 

no reprobar 11 505 9. 6

4.• Conccer inte

reses y apti

tudes 9 4. 5 8

100

V. Respuestas:_. eraless

1. Un consejo, una

ayuda

2. Algo importante 15. 

3. Consejo para

desorientados 4

4. Como cualquier

otra materia 3

5. Ampliar cultura 2

64

178

40

7, 5 23

1. 5

32. 0

II. Falta de respuestas 17 8 

No sé 5 9. 5

22

200 100

7

5
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OBSERVACIONES.. 

De los sujetos que expresaron alguna respues- 

ta el 65 per ciento, expresaron aCtivic7ades especí- 

ficaso particulares y el 35 por ciento conceptos

i1:7 generales o inespecifices. 

Si se consulta la definición de Orientación

Vocacional del profesor Herrera y Montes, se advier

te que la mayoría de las actividades y finalidades
enumeradas en los diferentes subgrupos de clasifica

ción, estdn incluidas en ella. 

De lo anterior se concluye que por lo variado

e las respuestas, el concepto de Orientación Vooa- 

c._ es difícilmente perceptible para los alumnos

y dsto puede deberse a que por las stintas activi

dades que realiza el orientador, no es posible -oro

yectar una imagen definida que permita a los alum- 

nos percibir de, manera precisa el fin último o

escencial de la Orientación: Vocacional. 

011. 11. 1.0* 

20. Porqud crees que la imparten en Se- 

cundaria? 

Las respuestas obtenidas a dsta pregunta, 

se clasificaran en dos categorías funda- 

mentales que son: 

A. Respuestas lógicas y
B. Respuestas ii6gieas, stas 1tinias con

sideradas así porque su contenido no guar

da relación con lo que se pregunta. 

La primera categoría o de respuestas 160i
cas, está dividida en tres grupos cada -- 

uno con sus re saboldSificaoio- 

nos que son: 
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87. 

a. Respuesta., parciales. Se refieren a u- 

na actividad o finalidad específica y es- 
tán divididas en cuatro subgrupes que son: 

1. Orientar a la carrera que se va a se- 

guir estudiando. 

2. Formar hábitos de P- tudio. 

3.. Empliar cultura. 

4. Llegar a ser algin. 

b. Respuestas Geerales. Expresan alguna

finalidad pero de manera muy general o i- 
nespecífica y están divididas en tres sub

grupos que son: 

1. Para guiarnos, ayudarnos

2. Porque es importante

3. Para orientar_a desorientados. 

z. Aberrantes lógicas. Consideradas así - 

porque no fué posible incluírlas dentro

de los anteriores subgrupos de ' clasifico- 

ción y por la baja frecuencia con que se

presentaron. Esti clasificadas en dos -- 

aubgrupos que son: 

1. Porque ya podem,;; ntender y razonar. 

2. Para que el país progrese. 

La segunda categoría o de respuestas iló- 

gicas esté. integrada por cuatro respues- 

tas de éste tino, Por eje -_-,10: Hacen un - 

gran sacrificio. 



T A B U 1 l 0 1 ON. 

A. Respuestas lógicas

a. Respuestas particulares. 

i Jy

88. 

1. Orientar hacia

una carrera - 89 44. 5 68 . 

2. Formar hábitos

de estudio • 19 9. 5 14. 5

3. Ampliar cultu- 

ra 15 7. 5 11. 4

4. Para llegar a

ser alguien 8 4 . 1

131 5 100

b. Respuestas gene

rales. 

1. Para guiarnos 41 20. 5 79

2. Porque e ss i; - 

portante 9 =: ; , 17

3. Orientar a de- 

sorientados. 

z.. Lerran ,es i6gi
cas. 

1. Porque ya pode
mos entender y

razonar

2. Para que el

país progrese 5 20

2. 5 100



B. Respuestas ilógicas. 

1. Hacen un sacrz_ 

ficio 100

II. Falta de respues- 

ta 7 3. 5 67. 5

No sé 1 . 5 12. 5- 

8

200 100

OBSERVACIONES. 

Esta pregunta tiene co: ry finalidad, investigar

la manera como los alumnos expresan la necesidad de

llevar a cabo una elección ocupacional en el : omen- 

to de terminar la Secundaria; si ésto es un estímu— 

lo que los motive a tratar de encontrar por lo me- 

nos el tipo general de actividades a las que pueden

edicarse. posteriormente9 así como eliminar aquellas

en las que no podrán realizarse, 

Encontramos que las respuestas obtenidas, son

Una repetición de las obtenidas en la•pregunta an
terior. 

21. ¿: ara que te sirve la Orientación Vo- 

cacional? 

Al igual que en las dos preguntas anterio
res, las respuestas lógicas obtenidas, en

éste caso la totalidad, se clasificaron - 

en dos grupos que son: 

a. Respuestas particulares o parciales. 

Expresan finalidades y actividades especi' 
Picas y están divididas en seis sub,Mrunos, 
que son: 
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1

1
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18 Para saber clue carrera voy a es

2. Para ir por el buen caino. 

3. Para saber_todo. Este grupo de respues: 

tas está •formado por los casos desujetos

que expresan qu la Orientación Vocacio— 

nal es la solución para satisfacer todos

sus intereses. y ambi„ iones, por ejemplo: 

Para corregir mis : defectos; para no fra— 

casar; para triunfar., 

4. Para s,...1) er cono estudiar.. 

5 Para nonocerme. 

6 ' Para nada., 

b. Respuestas generales. 

1. Como. gula cono ayuda. En estas respues

tas no se especifica la finalidad de esa

ayuda o guía, expresa en forma inespe— 

cífico., 

G * 0
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A. Respuestas 16gicas. 

a. Respuestas pa c. ales o particulares. 

1. Para elegir

carrera. 95 47. 5 J3

2. Ir por el

buen camino 15 7. 5 I0

3. Saber todo 15 7. 5 10

4. Saber como

estudiEL 13 6. 5

5. Para conocer

me 3 _. 5

Para nada. 9 4. 5 6

00

b. Respuestas

ne rale s

1. 0omo . ula9
ayuda. 30 15

II. Palta de res-• 

puesta

No s6

180 90

17 • 

3

200 100

100
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OBSERVACIONES.. 

Lo primero que puede advertirse es que en -;-6- 

ta pregunta se repiten las respuestas expresadas en

las dos anteriores, es decir aue el p',....r!cipal obje— 

to de ósta pregunta oue e conocer la utilidad que

el servicio de Orientación Vocacional presta a los

alumnos expresada por ellos mismos está ( sfinida en

la misma forma que se expresó el concepto de la

misma y el motivo por el que se imparte en Secunda— 
ria, 

Parece •que los sujetos se hubieran condiCiona

do para par la misma respuesta a todo lo referente

a la Orientación Vocacional. Como si existiera un

patrón pa2a la expresión de conceptos e inclusive — 

de actitudes relacionadas con este tema. Ya que la

utilidad expresada en las respuetas se refiere a — 

la satisfacción de sus intereses .,,ersonales en ge— 

neral. 
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CAPITULO IV

StThLA1 O Y NOLUSIONES. 

De acuerdo conlos objetivos que e. Profesor He- 

rrera ytrontes sefiala en su definición. de la Orienta - 

ción Vocacional bonSiderada como el -.2-az.aamco t.e6:1:- 

co de este trabajo y que dice: 

La Orientación Educativa y vocacional es una ma- 

nera de ayudar a . los jóvenes a resulver sus dificul- 

tades que se properciona. siemrre que encuentran .obs-.• 

táculos, es parte integrante del proceso educativo y
ayuda a los individuos a su desenvolvimiento por me- 

dio de actividades que les permitan resolver sus pro

blemas y conocerse a• sí misms.. Se caracteriza por - 

el énfasis que hace a las necesidades - sonales 7- - 

al uso de técnicas especializadas" , en esta encues- 

ta de opiniones se concluye lo si:-Juiente: 

1. Estudian para satisfacer algo personal, convenci- 

dos de que la secundaria es necesaria y útil para
ellos. 

2. Estiman sus -calificacios coto regulares. • 

3.. Los. alumnos consider:: c;: ae pueden aumentar sus

calificaciones y por lo tanto eltdn trabajando a

un nivel inferior del que podrían hacerlo, 

las aumentan por falta de interés hacia el es

tudio. 

5. Las materias de mayor atraccin son: Matemáticas, 

Biología e Historia. 

6. El motivo principal de- atracciJn por esas materias

es .el interés que dc:29iertan esos conocimientos 7
por si mismós, 
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7. Las materias de mayor rechazo son: Química, In- 

glés y Matemáticas. 

8. Los motivos. para rechazarlas son principalmente: 

a) Porcue no se consideran con la capacidad y ap- 
titud para ellas. 

b) Porcue no están motivados hacia el estudio de

dichas materias ( esto se debe en parte a los

profesores). 

9. Las dos actitudes, ta to la de atracción como la

de rechazo, estánexpresadas con mayor frecuencia

para Matemáticas y Chlímica por lo que estas mate- 
rias estén consideradas como perturbadoras. 

10. Las materias cue por sí mismas despiertan' inte

rés son : Biología, Historia, Física, EspaHol e

Inglés. 

11. Las materias hacia las que se expresa indiferen- 
cia son : Música, Geografía, Civismo, Deportes. y

Taller. 

12. Los motivos tanto de atracción como de rechazo, 

están determinados por el interés que cada mate- 

ria por sí misma despierta entre los alumnos in • 

dependientemente de la figura del profesor. 
13. En general sí les gusta platicar con los maestros. 
14. El motivo principal para ello, es que se recibe' - 

algo que les permito una superación en el aspecto
intelectual; en general tanto los motivos de a • 

tracción como los de rechazo para entablar pláti- 
cas bon los maestros, no están en función de la - 

figura personal del. profesor. 
15. El 95 por ciento de los alumnos desean seguir es- 

tudiando. De éstos, él 41. 5 por ciento se intere- 
san por carreras largas.. 



16. Las carreras por las que• mayor interés se expre

sa, son: Ingeniería, Maestro, Médicos, Contador, 

y Secretarias.` 

17. Los principales- motivos para preferirlas son: 

a) Porque se tiene interés. 

b) Porque se se consideran con la capacidad ps.- 

ra cursarla. 

c) Portas factores psicosociales de prestigio y
superación social y económica. 

18. El 77. 5 por ciento representa a las personas que

tienen un conocimiento adecuado o medianamente a- 

decuado de las carreras elegidas, y el 22. 5 por
ciento, definitivamente no tienen conocimientos

acerca de las carreras elegidas. 

19. A mayor grado de conocimiento acerca de esas ca-• 
rreras, mejor posibilidad para expresar los moti
vos para justificar esa elección. 

20. A menor grado de conocimiento, menor posibilidad

de expresar los motivos de la elección. 
21. Expresan motivos para elegir una carrera sin te- 

ner conocimiento de ella, es decir no estén fun- 

damentados' esos motivos. • 

22. Eligen carrera sin expresar motivos para justi - 
ficar esa elección. 

23. Eligen carrera sin tener conocimiento de ella s6' 
lo porque esperan recibir beneficios personales, 

de tipo económico y de superación en su posición
social. 

24. La proyección al futuro de los jóvenes en lo• re- 
lacionado con su elección ocupacional, es la sa - 

tisfacción de intereses personales en un 73 por
ciento, y la satisfacción de ideales en un 27 - 
por ciento. 



25. Los múltiples tipos de respuesta obtenidos a es

ta . pregun.ta, señalan la falta de un denominador

común en las actividades que lleva a cabo el o- 

rientador con los alumnos. No perciben la la - 

bor fundamental. Sólo un 38. 5 por ciento re- 

fiere a la«enseñanza" de " carreras y escuelas c- 

que les convienen." 

26. El 64. 5 por ciento no platica con el orientador. 

El 17. 5 por ciento lo hace esporádicamente y s6
lo el 19 por ciento establece una relación extra

clase con el orientador. 

27.. Hacia los orientadores, las actitudes. cue. expre- 

san tener los alumnos, ven desde la aceptación, 

hasta la indiferencia pero en general es acepta- 

do. 

28. Los motivos que se tienen para aceptarlo- son las

características personales del orientador, pero

también éstas, sonaos motivos derechazo. 

29. El 69 por• ciento de los sujetos tenían interés

por alguna o algunas carreras antes de llevar el

cursó de Orientación Vocacional, y el 31 por cien
to, definitivamente no se habían interesado por
alguna• carrera. 

30. Del 69 por ciento que expresan interés: El 44 por

ciento se interesó por las carreras dominantes y
el 25 por ciento se interesó por otras carreras. 

31. Las carreras por las que se habían interesado an- 
tes de llevar Orientación Vocacional, en general

siguen siendo las. mosmas por las c.ue se intere - 

san actualmente y son: Ingeniería, : Medicina, Con

tadores, Maestros. 
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32. El interés por alguna ,carrera. aument6 de 69 a
98 por ciento, después de asistir al curso de

Orientación Vocacional. 

33. Después de la Orientación Vocacional 49 personas

más, - se interesaron por carreras dominantesy el
porcentaje relativo de atracción hacia las mis- 

mas se incrementó de 64. 5 - a 69 por ciento. 

34 La' diversidad de carreras elegidas aumentó de

25 carreras con seis doainantes a 32 con las

mismas seis dominantes, después de asistir al - 

curso de Orientación Vocacional. 

35. Antes del curso de Orientación Vocacional,. 49 - 

personas eligieron 19 carreras, después 59 per- 

sonas eligieron 26 carreras. 

36. Las personas que permanecieron con el mismo in- 

terés después de la Orientación Vocacional fue- 

ron 87 lo que representa el 43 por ciento Las

personas en quienes el interés cambió después

de la Orientación Vocacional' fueron 113 lo que

representa el 57 por ciento. 

37. La Orientación Vocacional, diversifica carreras

en q:uienesestan dispuestos a recibir esa diver- 
sificación, pues generalmente son las personas - 

que desde un principio expresaron interés por ca

rreras diferentes alas llamadas dominantes. 
36. La Orientación Vocacional influyó para que las - 

personas que antes de cursarla no expresaron in- 
terés alguno, ahora lo hagan pero reclutando a - 

49 personas más hacia las carreras dominantes. 
39. Lo que la Orientación Vocacional es para losa- 

lumnos, estd expresado en forma muy diuersa e - 
imprecisa. Poe la diversidad de res7uestas ob- • 
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tenidas, se advierte la dificultad para percibir

y expresar el fín ultimo de la Orientación * oca— 

cional. 

40. Debido a lo difícilmente perceptible que es la

Orientación Vocaeianal, no es posible que la im

portancia cue se pueda dar al hecho de Que for— 

me parte del programa de estudio de la secunda— 

ria sea la expresión de una idea común. La di— 

versidad de - las res, cestas obtenidas se repite

como en el caso anterior. 

41. La utilidad que reporta la Orientación Vocacio— 

nal es sólo para el 47. 5 por ciento una ayuda — 

para elegir carrera, pero es también la expresión

repetitiva de las diversas actividades que en — 

contramos en los casos anteriores y desde luego
esta utilidad no es comprobable ya que sólo rue

de ser considerada en sentido de expresión, co- 

mo una opinión y no necesariamente como una ac

titud. 

Si resumimos lo anterior puede concluirse lo
siguiente: 

A.— Los jóvenes estudian la secundaria por el con— 

vencimiento propio de la utilidad que ésto les

reportará para la posterior satisfacción de sus

intereses personales expresados. Este ciclo e— 

ducativo no satisface intereses personales ni — 

sociales y por ello el rendimiento expresado — 

está por debajo de lo que sus capacidades les • 
permitirían. 
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Esto se debe también a que la falta demotiva- 

ción está determinada por factores como el pro

fesor, es decir, las clases aún aquellas como

los talleres y los deportes en los rue se esre

caria la expresión de un interés más acentuado, 

no aparece así, no porque los alumnos no tengan

dichos' intereses generalmente expresados fuera

de la. escuela, sino porque laclase en la que - 

ellos podrían expresar y desarrollar esas incli
naciones, no los motiva y por lo tanto no les

satisface. Esto puede considerarse valido para

las materias de mayor atracción y rechazo en - 

las que la actitud ambivalente de los alumnos

frente a ellas, está, determinada por un lado, 

por el interés real del alumno hacia determina

das materias relacionadas con las carreras do- 

minantes y por otro, por la falta de . motivación

hacia las clases a través de las cue podrían - 

desarrollar sus intereses. 

B.- La atracción por : entablar una relación extracla

se con los maestros, está determinada por noti

vos intelectuales, así como también para mejo- 

rar su situación con respecto al maestro, sin

embargo, los factores que determinan que los - 

alumnos gusten de platicar con algunos maestros

están en función de los conocimientos que alfu.- 

nas materias despiertan por sí mismas disminu- 

yendo así como factor principal la figura per- 
sonal del profesor. 

Los motivos de rechazo hacia el profesor son - 
princ pálmente de tipo emocional. 
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C.- La proyección al futuro de los alumnos tiene

como objeto la satisfacción de intereses perso

nales que estan en función de los factores psi

cosociales de prestigio, posición' social y su- 

peración económica principalmente. 

Todos estos intereses y objetivos se piensan

satisfacer a travds de carreras largas y sobre
todo con las llamadas dominantes,. dsto puede de

berse a que por ser estas las carreras tradicio' 

nales son fácilmente perceptibles por la infor- 

mación que se tiene de ellas, además de las pro

pias apreciaciones que pueden' hacerse. 

Las carreras" nuevas" que c: omo las dominantes. - 

tradicionales" aparecen con mayor frecuencia , 

son: Maestros, Contadores y Secretarias. 

D.- Con respecto al orientador, para los alumnos es

ta es una figura que les es indiferente. Se le

acepta y generalmente. no se le rechaza pero no

tienen inters en él: Esta falta de inters es - 

t1 determinada por el. mismo orientador ya que - 

son sus características personales las que des- 

piertan inters o no en los alumnos. 

No se conoce o so percibe cual. ss su tarea a de- 

sarrollar en la secundaria y' por las difernete,s

actividades cue realiza no se puede definir su - 
fin esencial. 
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E.— Con rest ecto ' a la Orientación Vocacional, la

mayor parte de los alumnos se interesa por rea

lizar su elección ocupacional desde antes de w

llevar Orientación, o sea que ésta no es el fac

tor que influye para realizar esa elección. 

3610 los alumnos rue no expresaron interés por

alguna carrera antes de llevar Orientación Vo— 

cacional, ahora lo hacen refiri6ndose a las — 

carreras " dominantes" ea, decir -que la Orienta

ción recluta hacia las carreras dominantes a los

sujetos qua nolabían expresado interés por al- 

guna actividad. 
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CUESTIONARIOOl‘ 
111. 41 111. 1 1. 11 111111 ION INNIP 1111, 1114- 

1..- Porqué estas estudiando la Secundaria? 

2.- Para qué estas estudiando la Secundaria? 

C6iao ron tus calificaciones: buenas, malas, regulares. 

4.- Crees que podrías mejorar tus calificaciones? 

Si lo crees al, porqué no las has mejorado? 

6.- Cuáles sido tus materias predilectas en la secundaria? Porqué? 

7.- Qué materias no te han gustado? Porqué? 

S.- Te gusta platicar con los maestros? Porqué? 

9.- Después de la Secundaria qué piensas hacer? 

10.- Si te interesan algunas profesiones actualmente, menciónalas en or

den de importancia para tl ( de la más importante a la menos imno_2tante) 

11.- Porqué te han interesado esas profesiones? 

En qué consiste el trabajo de las profesiones que te interesan? 

13.- ( 116 ad.ensas lograr en la vida con tu profesión? 

14.- Qué te enseña el Orientador u Orientadora? 

15.- Plati, as fuera de clase con_ 61 o ella? 
16.- Cómo -ate cae el o la Orientador ( a) ? Porqué? 

17.- ! 12e hablas interesado por alguna o algunas profesiones al : n e do

llevar Orientación Vocacional? 

13.--- Si eaol menciónalas en orden de import•^:ncia para tl (de la más

a la menos importante). 

19.- Qué es para ti la Orientación Vocacional? 

T)).-- Porque crees que la imparten en Secundaria? 

21.- Para _ ue te eirve la Orientacian Vocacional? 
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