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INTRODUCCION

Desde el inicio de la crisis econdmica a principios de los ochenta, el
pals ha tenido un notorio crecimiento de las exportaciones no
petroleras, y en gran parte, de las manufacturas.

Antes de ello, se hablaba de que México no tenfa la capacidad de
competencia en los mercados Internacionales de manufacturas, sin
embargo, acicateados por la crisis, los empresarios empezaron a
exporiar sus productos éxitosamente.

El "brinco" se puede apreciar con claridad. En el periodo que va de
1970 a 1977, e! promedio del monto total de las exportaciones para el
periodo fue de 1,045 millones de délares, mientras que para el
sigulente lapso, de 1978 a 1985, la media de ventas al extranjero fue de
4,301 millones de déiares, lo que significd un 311.6% de incremento, el
cual se logré sin grandes modificaciones de la planta productiva y en
medio de una aguda crisis. LPor qué sucedid? {Es solo una situacion
coyuntural o tiene trazos de permanecer?

En ese sentido, el presente trabajo intenta responder a esas y otras
interreggantes. En el primer capitulo, referido al marco tedrico, se
plantean las diferentes escuelas de pensamiento econdmico que se
involucran con el comercio internacional y sus explicaciones,
empezando con los mercantilistas, después con los clésicos,
siguiendo con los neoclasicos y finalizando con Ia critica al modelo de
sustitucién de importaciones.



En el segundo capitulo, se habla de los trabajos empiricos que al
respecto han realizado investigadores de las corrientes econémicas
mencionadas, aplicadas al caso mexicano. Se inicia con un modelo
econométrico disefado por especialistas del Banco de México;
después se analiza un tema interesante, como lo es la paradoja de
Leontief, también aplicada a nuestro pals, y por Gltimo, se hace
referencia al modelo de sustituclén de importaciones, verificado por
estudiosos del Centro de Investigacién y Docencla Econdmica (CIDE).

El tercer capitulo, contiene un modelo econométrico disenado por el
sustentants, que tlene como base teédrica la critica a la sustitucién de
importaciones y al planteamiento neoctdsico. En dicho modelo, deno-
minade funcién de exportaciones, se definen como elementos
endbgenos de las ventas manufactureras al exterior, la demanda
externa y la productividad del sector, habiéndo resultado irrelevants,
para este modslo, fa incidencia de la tasa de cambio, por o menos al
nivel estadfstico.

En el cuarto capitulo, se hacen algunas conclusiones y reco-
mendaciones derivadas del modelo desarroliade, y que bésicamente
se pueden resumir en que para elevar fa productividad industrial, y en
particular la del sector manufacturerp, se requieren de importantss
modificaciones a la estructura productiva del pafs. Elevar el ahorro y la
Inversion; apoyar el desarroilo tecnolbgico y la capacitacién de la mano
de obra; cambiar la distribucion del ingreso y reactivar et mercado
interno; ademads, para sostener e incrementar el ritmo exportador se



deben considerar estos elementos, mas que apoyos de tipo monetario,
como la tasa de cambio.

Por Gitimo, se presenta un anexo metodolégico de la elaboracion de las
series para las varlables; gréficas de las mismas; regresiones
reatizadas; prondsticos del comportamiento exportador, y 1a bibliograffa
consultada.



CAPITULO |
MARCO TEORICO

Existen diferentes teorfas para explicar el comercio exterior y la
situacién de cada pals con respecto a ello.

En general estas teorfas, desde los mercantilistas hasta las
modernas de! comerclo Internacional, tratan de exponer porque el
intercambio exterior de los palses es determinante en su economia.

Actualmente se considera que las exportaciones son la mejor
opcién para superar los problemas de crecimiento y estabilidad
econdmica, tanto en las naclones Industralizadas como en las
subdesarrolladas.

Asi por ejemplo, Japén, que después de ta segunda guerra
mundial inicié la reconstruccion, se convirié durante fa década pasada
en un agresivo exportador, cuestién que lo ha llevado ahora a una
importants posicién en el mundo de las finanzas. Estados Unidos, que
buena parte de los sesenta y los setenta era un significativo exportador
de mercancias, se ha convertide en un gran importador de productes
manufacturados y de consumo, provenientes de diversas partes del
mundo, situacién que no logra revertir.

Las naciones en vias de desarrcllo, también estan visualizando en
el comercio exterior de manufacturas, una salida a su critica situacién



econémica, ya que los precios de las mercancias bésicas o de pro-
ductos sin procesar: ademés de su inestabilidad hacia la baja, impiden
la tan deseada industrializacién y los respectivos beneficios que -
conlleva.

De ofra parte, el llamado tercer mundo se debate entre crecer o
pagar su débito externo; entre permanecer en la crisis o superarla;
entre seguir de importador o convertirse en exportador. Pero, ¢cudl
puede ser el camino?



MERCANTILISTAS

Los mercantilistas postulaban que la riqueza de un pals estaba en fa
cantidad de metales preciosos que podfa tener, y para ello era
necesario que el Estado favoreciera una balanza comercial
superavitaria.

De esta manera planteaban una politica colonial que facilitara las
exportaciones de mercancias de las naciones mas desarrolladas y se
adquirieran alimentos y materias primas de los puntos de ultramar.

Asimismo, consideraban esencial desprenderse de las mercancias
manufacturadas a cambio de oro, que era el fin Gitimo de todos sus
planteamiento. Por ello, se establecid para esta escuela econdmica,
una relacibn muy estrecha entre la balanza comercial y los
movimientos de metales.

Los mercantilistas también eran partidarios de que el Estado
interviniera con una politica proteccionista ante tas importaciones,
mediante altos aranceles, reglamentando el comercio exterior y fijando
el monopolio del mismo.

Consideraban necesario tener un poblacién numerosa, faboriosa y con
bajos salarios, ya que de esta forma el pais en cuestién lograba una
produccién manufacturera abundante a bajos costos que le permitiera
exportarla. En ese sentido promovian la incorporacién al trabajo de los



nihos, dado que apenas lo permitieran sus capacidades fisicas, los
individuos debian entrar a la produccién.

Al pretender una poblacién numerosa, los mercantilistas desconfiaban
de las nuevas técnicas de la produccion.

“Las méquinas no eran, en términos generales, vistas con
buenos ojos, porque dejaban sobrante una parte de la mano
de obra, prohibiéndose de esta manera la exportacién de ma-
quinas ante el temor de fomentar el desarrollo de la industria
en los demds palses, con la consiguiente competencia."m

Por ofra parte, por la afluencia de oro y plata de América hacia
Europa, se vi6 que los precios de las mercancias se incrementaban, lo
que motivé a los mercantilistas a encontrar la causa.

Bodino, en 1568 explicd por primera vez que la elevacién de los
precios se debfa al aumento en la oferta de metales preciosos, de lo
cual se desprendidé que existia una refacién directa entre cantidad de
clrculante y los precios. De alguna forma se puede decir que fue parida
la Tecria Cuantitativa del Dinero.

Los mercantilistas fueron en general partidarios de un nivel
nacional de precios altos o rechazaban su baja.

(1) Los economistas esparioles del siglo XVIIl y sus kleas sobre el comerclo con las Indias. Marcelo
Bitar Letayf. Instituto Mexicano de Comercio Exterior. Méxlco, 1975. pp 31,



Las fiuctuaciones del tipo de cambio también fueron explicadas
por fos mercantilistas. Para elios, el tipo de cambio variaba (se
devaluaba o se sobrevaluaba) porque e! valor def dinero era en un pals
bajo y en otro alto, y la abundancia o escasez del dinero era el origen
de las modificaciones.

Asimismo, negaron que el tipo de camblo en si fuera suficiente
para producir movimientos de metales y concluyeron que tanto el
movimiento de los metales come la variacion del tipo de cambio se
debia al estado de la balanza comercial.

El desarrolio del comercio y del capitalismo, asf como sus
consecuentes problemas, demandaron solucidn. David Hume en 1741,
definié la teorfa da los precios infernacionales y de a autoregutacion de
los metales preciosos. En realidad su labor consistié en explicar la
teoria cuatitativa del dinero en forma general al comercio internacional
y no solo al caso de cada pals.

Al efecta, Hume considerd lo siguiente: équé pasaria si Inglaterra
perdiera de la noche a la mariana el 80% del circulante?. La primer
conclusion que sacd fue que deberia registrarse una baja general de
precios, en la misma proporcion. La tan temida disminucion de preclos
de los mercantilistas, pero de ahl, que fa segunda conclusion de Hume
fuera: équé pafs competirfa con Inglaterra en el comercio mundial?.
Reaimente tendria una gran ventaja Gran Bretafia, por la baratura de
sus mercaricias.



De ello dedujo que volverfa a fluir metal precioso a !nglaterra, hasta
el nivel en el que sus precios guardaran cierta paridad con el exterior.
Entonces Hume precisé que un pafs tendrd la cantidad de metales
necesarios para mantener sus precios al nivel del exterior, a fin de
equilibrar sus exportaciones y sus importaciones.

De esta manera Hume puntualizé que las fluctuaciones de precios
son la principal explicacién de por qué fas naciones perdian ef exceso
de metal o adquirian los faltantes, y como el desequilibrio entre
Importacion y exportacién tendfa a regular el movimiento de metales
‘preciosos y su correspondiente efecto en el nivel de precios.

Muchas de estas ideas ain hoy en dia se pueden escuchar corno
argumentaciones para favorecer el mercado exterior, sin embargo,
como doctrina econdmica quedo superada con ia aparicién de la
Fisiocraclq.
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GLASICOS

El economista mds destacado de los llamados clasicos fue David
Ricardo, que postuld su modelo de las ventajas comparativas.

Tal planteamiento senala que un pals exportard aquel bien en el
que la productividad del trabajo, en términos relativos al otro bien, sea
mayor que fa del ofto pals. Es decir, las diferentes cantidades de
trabajo Incorporado en la produccién entre distintas naciones,
provocan las diferencias en los precios relativos y es lo que determina
la direccidn del comercio,

"La teorla ricardiana de la productividad relativa del trabajo se
deriva, por consecuencia légica, de un modelo de comercio
internacional con los siguientes supuestos:

condiciones de mercado

- Dos pafses, dos bienes

- Competencia perfecta

- Inmovilidad internacional del trabajo, perfecta movilidad
interna

- Ausencia de costos de transporte en el comercio
internacional



i1

condiciones de olerta

- Un solo factor de produccién {frabajo que fmplica fa teorla
del valor trabajo)

- Funciones de produccidn diferentes entre palses con
coeficlentes fijos de produccién y rendimientos constantes a
escala

- Dotacién dada del factor trabajo; oferta de trabajo inetastica

- pleno empleo del factor trabajo.

condiciones de demanda

- Demanda dada"(2)

(2)Economia intemaclonal. Tomo 1. Teorias clésica, neocldsicas y sy evidencla histérica, Seleccion
de René Vilarreal. Lecturas del Trimastre Ecandmice. No, 30, FGE, México, 1979, p. 13.
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El caso més tipico es aquel en el cual se tiene 1a siguients situacién:

Produccion Fisica de

PANO TRIGO
inglaterra 100 50
Estados Unidos 200 150

S8i no hay comercio entre los dos palses, las relaciones de intercamblo
serfan:

Inglaterra 1 pafio = 0.50 trigo

Estados Unidos 1 pafio = 0.75 trigo

Inglaterra entonces tiene una ventaja comparativa en la produccién de
pafo, pues es el doble de la de trigo, mientras Estados Unidos tiene
ventaja comparativa en trigo. Si deciden intercambiar, Ingiaterra
vendera pafio y obtendrd 0.25 unidades més de trigo que si lo hiclera
domésticamente. De {a misma forma Estados Unidos vender4 trigo por
pafio, ya que obtendré un tercio mdés del mismo por cada unidad de
trigo intercambiada con Inglaterra. Por ello se dice que este modelo
establece la direccién del comercio.

Para ejemplificar, en el caso més extremo, donde un pals tiens
desventajas absolutas, se puede ver el siguiente caso:
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Dfas de trabajo para producis una unidad de

PAIS VINO TELA
En Portugal 80 90
En Inglaterra 120 100

Portugal produce los dos arffculos a menores costos en dias de
trabajo, y le convendrd comerciar con inglaterra, va que un unidad de
vino que ls cuesta 80 dias recibe una unidad de tela, que le cuesta 80,
con lo que ahorra 10 dias. A su contraparte, Inglaterra también le
conviene el intercambio, ya que una unidad de tela que I8 cuesta 100
dias, recibe una de vino que al produciria internamente le resulta en
120 dias, ahorrando 20.

De acuerdo con el postulado ricardiano, entonces habrd comearcio si
existen diferencias en los costos de produccién relativos.
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NEOCLASICOS

El planteamiento de David Ricardo de las ventajas comparativas
fue el paradigma con el que la economfa trabajo mucho tiempo, hasta
la aparicién, en 1933, del teorema de Heckscher-Ohlin, de la escuela
neoclésica.

Tal teorema postula, resumidamente, que "...un pais exporta los
bienes producidos con cantidades relativamente grandes del factor
relativamente abundante en ese pafs.“(s)

De esta manera, el modelo simple de dos pafses, dos bienes y dos
factores, seria de la siguiente forma:

Si el pais A es abundante en capital con respecto al pais B, y
ambos tienen la misma tecnologia para producir el bien 1 y para
producir el bien 2, y el bien 2 es relativamente intensivo en uso de
capital, entonces, el pais A exportard el bien 2, mientras que el pals B,
exportaré el bien 1, que es relativamente intensivo en el uso del factor
trabajo.

Los supuestos sobre los que se basa esta teoria son los
siguientes:

"condiciones de mercado

(3) Las proporciones de los factores y el teorera Heckscher-Ohlin, de R.W. Jones, en: Economla
internaclonat. Tomo |. Teorfas cidsica, neocldsicas y su evidencla histérica. Seleccién de René
Villarreal, Lecturas del Trimestre Econémico. No. 30, FCE. México, 1978, p. 123.
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- dos palses, dos bienes y dos factores de produccién (capital

y trabajo)

- competencia perfecta en los mercados

- libre comerclo en los bienes y completa inmovilidad
internacional de los factores

- no existen costos de transporte en el ambito del comercio
internacional

condiciones de oferta

- funclones de producclén idénticas para la elaboracién de un
mismo bien en todos los palses
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-funciones de produccion de rendimientos constantes a
escala {para un proceso preductivo el doble de insumoes
genera el doble de produccion) y cada factor presenta
rendimientos decrecientes cuando éste aumenta y los otros
factores permanecen constantes

- ausencia de reversibilidad en la intensidad detl uso de los
factores en todo el rango relevante de precios relativos

condiclones de demanda

-patrones de consumo idéntico (todos los blenes se
consumen en proporciones lguales) entre palses a cualquier
conjunto de precios internacionales de ios bienes."(4)

Al aplicar estos supuestos en dos palses, considerando
dotaciones diferentes de factores, se tendré el siguiente escenario;

PAIS MANO DE OBRA CAPITAL
Abund. Escasa Abund. Escaso
A X X
B X X

{4} Economia Internacional. Tomo §. Teorlas cidslca, neoclésicas y su evidencia histérica. Selecgion
da René Villarreal. Lecturas del Trimestre Econdmico. No. 30. FCE. México, 1979. pp. 18-16
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El pals A es abundante en mano de obra y deberd producir
mercancias intensivas en trabajo, mientras que el pais B, abundante en
capital, promoveré industrias y producird manufacturas.

De acuerdo al planteamiento, cada pals exportard productos
hechos con el facter mas abundante e importara aquellos que solo
puede producir con el factor escaso y caro. De esta manera, con el
intercambio mundial, los precios de las mercancias y los factores
tenderan a buscar un "equilibrio” o nivelacién. Los productos por la
libre movilidad y los factores por el efecto precio de las mercancias que
con dichos factores se producen.

Si hay un aumento en la demanda del factor abundante y barato se
elevard su precio; por su pare, al disminuir en forma relativa la
demanda del factor escaso y caro, al utilizarse menos, en virtud de las
importaciones, tender4 a disminuir sus preclos.

Sin embargo, pueden existir elementos perturbadores que se
presenten en tal esquema, con o cual podria resultar afectada la
"nivelacién” de precios. Entre los mas importantes podrian
mencionarse: la capacidad ociosa, la especializacién de los factores,
cierta tecnologia, etc,

La conclusién general de Heckscher y Ohlin es que cuando se
establece un libre comercio entre las naciones que disponen de
diferente dotacion de factores, los precios de las mercancias tenderan
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a nivelarse, y eso a su vez influird en la unificacion del precio de los
servicios de los factores.

En el caso de las teorias clasica y neoclasica, muchos de los
supuestos sobre los que se han fundamentado no se presentan en la
realidad. A partir de ello, se han desarrollado otros enfoques, tanto del
modelo ricardiano como del neoclasico, que buscan explicar también
desde el punto de vista empitico la viabilidad de la argumentacion
tedrica.

Otro elemento a considerar en estos planteamientos, es que se
hicieron a partir de naciones donde el desarrollo econdmico ha sido
mayor, ¥ ademas se han convertido en potencias econdmicas
mundiales,
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SUSTITUCION DE IMFORTACGIONES

Para el caso de las naciones en vias de desarrollo, las cosas se
deben enfocar de otra manera. Al respecto, han surgido las llamadas
teorfas estructuralistas, que pretenden explicar el papel que juegan en
el comercio Internacional palses que no alcanzan los niveles de
industrializacién que tienen los palses del primer mundo.

En ese sentido se puede mencionar que una de las propuestas con
mayor impacto en los paises de la regién fue la lamada sustitucion de
Importaciones, con 1o cual se pretendia lograr un proceso que en
mediano plazo permitiera a las naciones latinoamericanas alcanzar el
nivel de economias de pafses con un desarrolio ecandmico importante,

La medida, simplificadamente explicada, consistla en que los
paises latinoamericanos iniciaran la produccién de aquellos bienes
manufacturados més sencillos, que se tenian que importar de los
Estados Unidos, principalmente, para poco a poco, con el desarrollo
tecnoldgico en !a nacién subdesarroliada se alcanzara ja sustitucién de
todos aquellos productos de consumo que se requerfan y pasaran
inmediatamente a producir los bienes intermedios y al final los de
capital, para lograr la autonomla que todos anhelaban, ya que el
extrangulamiento del sector externo agudizaba los constantes
desequilibrios econémicos de estos paises.

Tales decisiones las ejecutaron fa mayorfa de los gobiernos de
los palses de América Latina, sin embargo, solo en algunos de ellos
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tuvo un relativo éxito tal practica, siendo aquellas naciones que de
alguna manera habfan creado un cierta industrializacién previa a los
cuarenta, como Argentina, Brasil y México.

En los anos sesenta el modelo de sustitucién de importaciones
hace crisis. Las elevadas tasas de crecimiento que algunas nacicnes
habfan logrado se ven reducidas y se presentan problemas de
estrangulamiento externo.

Para la mayorfa de los economistas el analisis de ese periodo es
decisivo en el entendimiento de lo que son actualmente las economias
latincamericanas. Una de las tedricas que mas han aportado a la critica
de la sustitucion de importaciones y planteado las restricciones de tal
modelo de c¢recimiento es Maria Concepcién Tavares.

En las economias desarrolladas el pape! del sector externo fue
decisivo en su conformacién de desarrollo. El clasico rol de las
exportaciones en su aportacién al Producto Nacional y las
Importaciones para atender una parte considerable de la demanda
interna se presentan en la mayorfa de los casos. Sin embargo, en las
naciones subdesarrolladas las cosas se muestran de manera distinta.

Para las economias centrales “...aun cuando las exportaciones
fueran un componente importante y dinamico en la formacion del
producto nacional, sin el cual no podria explicarse su expansion, no
fueron éstas la causa exclusiva del crecimiento de la economia. En
realidad, a esta variable exdgena vino a sumarse una variable
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endbgena de gran importancia; a saber: la inversién auténoma
acompafada de las innovaciones tecnolégicas. La combinacién de
esas dos variables, la interna y la externa, permitié que el
aprovechamiento de las oportunidades del mercado exterior se diera
junto con la diversificacion e integracién de la capacidad productiva
interna.(5)

Para el caso de los paises latinoamericanos, tal situacién no se
presenté, pues la exportacién de materias primas era la Unica
vinculacldn con el mercado exterior que podria impulsar el crecimiento.
De hecho, tal aspecto encubria el tipo de régimen de propiedad y la
limitada irradiacién que sobre el conjunto de la economia ejercia el
proceso exportador, impidiéndo la presencia de los dos componentes
basicos que se presentaron en el caso de los paises europeos.

En América Latina, el modelo exportador did origen a un proceso
de urbanizacién en toda la regién, que permiti6 la aparicién de algunas
industrias de bienes de consumo como la textil, la de calzado, de
muebles, etc.

*...esa reducida actividad industrial, junto con el sector
agricola de subsistencia, era insuficiente para dar a la
actividad interna dinamismo proplo. De esa manera, el creci-
miento econdmicc queda basicamente unido al
comportamiento de la demanda externa de productos

(5)Tavares, Marfa Concepcion. De la sustitucion de imponaciones al capitalismo financierc. FCE,
México, 1980. pp.27-28
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primarios, 1o que conferfa un carécter en extremo dependiente
y reflejo a nuestras economias.” (6)

Al analizar el papel de las importaciones se ve también el caracter
distinto que tienen en las economias de primer nivel y las de las
naciones en vias de desarrollo, como es el caso de las latinoamerica-
nas. En el primero, la separacién entre bienes destinados a la
exportacién y productos para el mercado interno, ro se diferencian,
como es la situacién de las subdesarroliadas, donde se pueden ver
claramente los sectores dedicados a la produccién de productos para
la exportacién y aguellos que se destinaran al mercado nacional.

Tavares periodiza en tres parles el proceso de evolucién del
sector externo y las diferentes etapas en que se presentd la sustitucion
de importaciones. El primero lo considera desde 1929 hasta el fin de la
saegunda guerra mundial; el segundo, de 1945 a 1855, y el tercero, que
serla de 1955 hasta mitad de los sesenta.

El primero se caracteriza por la reduccién de ventas al exterior
como de importaciones, por lo que se puede decir que es una época
de restricciones absolutas al sector externo. El segundo, esta vinculado
a un dinamismo considerable de la actividad industrial de los paises de
la regién y a una mejorfa de 1as condiciones externas. Es en este lapso
cuando la mayorfa de las naciones latinoamericanas alcanzan tasas de
crecimiento bastante apreciables. Por Ultimo, el periodo final se
destaca por la vuelta a las restricciones de la economla mundial, que

(6)ldem. p.28
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impidieron, salvo contadas excepciones, el desarrolio normal deli
proceso y marcaron la quiebra del modelo de sustitucidn de
importaciones.

El andlisis que al respeclo se hace, se inicia directamente con el
paso que hubo del modelo agro-exportador hacia el de sustitucién de
importaciones. Al hacer crisis el primero, y “habiéndose mantenido en
mayor o menor grado el nivel de demanda preexistente y reducido
enérgicamente la capacidad de importar, quedd impedida la
posibilidad de un ajuste ex ante entre las estructuras de produccidn y
de demanda interna, a través del comercio exterior. El reajuste ex post
se redujo mediante un incremento sustancial de ios precios relativos de
las importaciones, de Jlo que resultdé un estimulo considerable a la
produccién interna sustitutiva.*(7)

De esta manera el proceso de sustitucién de importaciones se
puede entender como una forma de respuesta a las restricciones de la
economia gque imponia el sector externo y que buscaba encontrar el ca-
mino rapido hacia la industrializacién, aunque en condiciones
histéricas diferentes a las de las naciones que ya estaban
desarrolladas.

E! sector externo es bésico para entender tanto la quiebra de!
modelo agro-exportador como el de sustitucién de importaciones, por -
ello, convendria detenerse a examinarlo con mas detalle. Habrfa que
distinguir dos tipos de caracteristicas criticas del sector externo, en las

(7)idem. p.31
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economias latinoamericanas: una de caracter "absoluto”, que se
expresa en una capacidad de importar estancada y declinante; y otra,
de forma "relativa®, que tiene que ver con la capacidad de importacion,
que crece lentamente, a un ritmo inferior al de la produccidn, La
primera se puede vincular al constante deterioro de los precios de las
materias primas, en tanto que la segunda con las tendencias a largo
plazo de las exportaciones de las mismas.

Sentadas las bases, se puede describir suscintamente el
surglmiento, desarrollo y declive del proceso de sustitucion de
importaciones. Como se menciond lineas arriba, la sustitucién de
importaciones surge mas como una reaccién ante determinadas cir-
cunstancias de desequilibrio del sector externo, que como una
definicién clara para lograr impulsar el desarrollo econdémico. La
columna vertebral del proceso To constituyen la produccién de bienes y
servicios independientes del sector exportador y la creacion de
unidades productivas para la elaboracibn de aquellos productos
anteriormente importados. Ambos efectos generan un crecimiento del
ingreso por la creacibn de empleos y del mercado interno, debido a
que no existen restricciones para su desarrollo,

La demanda de importaciones crece, pues buena parte de los
insumos necesarios y de la tecnologla empleada debe ser traida del
exterior, con lo cual la contradiccién basica de este proceso se
presenta, pues para producir una determinada clase de mercancias se
requiere de importar, y a medida que aumenta la demanda en lo
internc, se presenta la necesidad de traer de fuera los elementos para
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la produccién, también en mayor medida. En respuesta, se produce

una nueva serle de sustituciones que involucran reprimir importaciones

no esenciales y se puedan liberar divisas para seguir importando para

las nuevas sustituciones, y asi se repite el mecanismo que finalmente

hace crisis.

La otra pregunta que queda es {cdmo se seleccionan las lineas
de preduccién que van a sustituir las importaciones?. En una primera
etapa se hace considerando la demanda interna de aquellos productos
mas facilmente sustituibles, sin embargo, a medida que el proceso
avanza se van presentando dificultades cada vez mas complejas que
extrangulan el proceso y hacen dificil su superacidn.

Convendria hacer el anélisis mas de cerca, tratando de ver hacia
"adentro" examinando los condicionamientos del proceso. Se pueden
mencionar tres tipos de problemas a considerar, como son la dimen-
sidn y estructura del mercado interno, los aspectos de tecnologia y fa
cantidad de recursos productivos de que disponen ics paises
latinoamericanos.

En relacién al mercado interno, la experiencia sefala que éste se
integra en Ia medida que las relaciones capitalistas se logran extender
a lo largo de toda la sociedad, y en el case de la Industrializacién el
mercado interno se amplia en la medida que avanza tal proceso; sin
embargo, en nuestras naciones en vias de desarrollo, el mercado
interno es muy limitado de entrada, y solo crece hacia los sectores de
mayores ingresos, apoyandose en el estancamiento del sector
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primario, que por una parte dota de trabajadores el nuevo sector
secundario, con o cual también amnplia el mercado, y por otra, en tanto
no se moderniza se mantiene estancado y en decadencla.

El siguiente elemento de! proceso interno de sustitucion de
importaciones plantea un factor muy fuerte: la tecnologla. Esta
proviene de las propias naciones que antes eran las proveedoras de jos
bienes que ahora se busca producir en lo interno. La tecnologfa que
ahora exportan evidentemente esta pensada para ofro tipo de pals, con
una dotacidn de recursos diferente, que normalmente o que hace es
reducir la utllizacion de mano de obra, y exigir ademas el empleo de
trabajadores calificados, lo cual complica mucho el problema, pues lo
que se pretendia era reducir el empleo de divisas y al final resufta que
deben emplearse més de las que originalmente se tenfa previsto. Esto
se reflejara posteriormente en el problema de competitividad de las
exportaciones.

Se tiene, finalmente, el tercer factor, que es la uiilizacién de los
recursas, tanto naturales como de mano de obra. Ya se apuntaba en
lineas anteriores, que el efecto de utilizar tecnologia importada para
hacer la sustitucion pone de manifiesto la necesidad de emplear mano
de obra calificada y dejar en muchas ocasiones la mano de obra no
calificada, que es la mayormente existente. Por otro lada, el recurso
natural por la propia tecnologia que se utiliza resulta inadecuado para
ser explotado directamente, y en no pocas ocasionés se debe
"mandar' a procesar fuera del pais, lo que sigue cuestionando el
modelo de sustitucion de importaciones.
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CONSIDERACIONES GENERALES

Haciendo una recapitulacién de lo tratado, tenemos que los
mercantilistas piantean un esquema en el cual el objetivo principal es
tener una balanza comercial superavitaria y las arcas llenas de lingotes
de oro. Para el caso, sugieren que la economia del pals en cuestion se
encuentre en crecimiento, con una mercado interno dinamico y con
expansidn poblacional. Ademas de ello, es necesario que el salario sea
bajo y exista pleno empleo. Se debe rechazar el progrese tecnolégico,
porque generaimente es ahorrador de trabajo, lo cual es inconveniente.
También se deben considerar politicas fiscales que favorezcan a los
exportadores, tanto en la venta de sus productos al exterior como en la
importacién de aquellas materias primas que requiere el proceso
productivo.

En los clasicos se encuentra que fueron los primeros en formular
realmente un planteamiento tedrico fuerte sobre el comercio mundial.
En particular David Ricardo expuso su propuesta de las ventajas com-
parativas, que explican la direccién del comercio entre paises
basicamente por la oferta, es decir por la condiciones de produccién,
mientras que la demanda queda relegada a un papel secundario.

El planteamiento neoclésico, considerando el de Heckscher-
Ohlin, el cual consiste en que un pals exporta cantidades relativamente
grandes de bienes producidos con el factor relativamente abundante,
su demostracién empirica en diversas naciones ha dejado mucho que
desear. Desde la paradoja de Leontief, que comprobé que Estados
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Unidos exporta bienes intensivos en mano de obra, cuando el factor
escaso es precisamente el traba]o(a). hasta su aplicacion en el caso
mexicano. Robert W. Boatler, de la Universidad de Texas en Austin,
realiza un estudio para explicar por qué las exportaciones
manufactureras mexicanas, donde los bienes de alta proporcién de
capital, dominan desde 1950 las ventas al exterior, lo cual reafimna la
paradoja de Leontiet.(S)

Por lo que respecta al planteamiento de Tavares se puede decir
que su critica al modelo de sustitucién de importaciones es de los més
sdlidos y consistentes que hay. Las causas estructurales de porque no
pudo funcionar en las economias latinoamericanas, en virtud de la
débil industrializacién, |a vinculacién del sector externo a productos
primarios, as/ como a las distorciones del mercado interno, la falta de
tecnologla propia y la mata utilizacién de ios recursos productivos,
muestran la propuesta de sustitucion de importaciones como una
salida coyuntural, que logré un relativo éxito en virtud de condiciones
exdgenas, pero que llevé a una siluacién mas polarizada de lo que
estaba.

(8)Economia Intemnaclonal, Tomo |. Teorfas clésica, neoclésicas y su evidencia historica. Seleccién
da René Villarres!, Lecturas del Trimastre Econdmico. No, 30. FCE. México, 1879. p. 30.

{9)Las predicciones de la teorfa del comerclo Internacional y el crecimiento de las axportaciones
manufactureras de México, Robert W. Boatler, en: Economia intemaclonal. Tomo I. Teorlas clésica,
neocldslcas y su evidencia histérica. Seleccién de René Villarreal. Lecturas del Trimestre Econdmico.
No. 30. FCE. Méxlco, 1979. pp. 382-383.
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CAPITULO I

ESTUDIOS DE LAS EXPORTACIONES DE MANUFACTURAS EN
MEXICO.

Diferentes investigadores, desde sus posiciones tedricas han intentado
flevar a su verificacién los planteamientos de sus escuelas,

En el caso de México, se han escogido tres trabajos, que se consideran
fos mas representativos sobre el tema de las exportaciones de
manufacturas, a parifr de dos escuelas: la neocldsica y la
estructuralista.

En la parte neoclésica se toman dos trabajos, uno de caracter
economaétrico y ofro de andlisis a juz del teorema de Heckscher-Ohtin,

El primero elaborado por Javier Salas y José Julian Sidaoui, publicado
por el Banco de México, intilulado “Evolucién y perspectivas de las
exportaciones manufactureras”.

Ef segundo, es un articulo publicado en el Trimestre Econdmico en
1974, en su numero 164, y posteriormente incluide en Lecturas del
Trimestre Econdmico en su niimero 30, cuya seleccién estuvo a cargo
de René Villareal, El autor del mencionado frabajo es Robert W, Boatler,
que lo intituld "Las predicciones de la teoria del comercio internacional
y el crecimiento de las exportaciones manufactureras de México”, se
basd en una investigacién sobre el tema llevada a cabo por G.C.
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Hufbauer y que concluye con que el feorema de Heckscher-Ohlin no se
cumple en México, a lo cual se le intenta dar una explicacidn.

E! tercer firabajo es una investigacion sobre la sustitucién de
importaciones en México y el impacto sobre la exportacién de
manufacturas, realizada por dos investigadores del Centro de
investigacion y Docencia Econdmica (CIDE). El articulo se fitula "in-
dustrializacidn y comercio exterior 1950-1977" y sus autores son Jaime
Ros y Alejandro Vazquez Enriquez.
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Javier Salas y José Jullan Sidaoui. "Evolucién y perspectivas de las
exportaciones de manufacturas”,

Pocos Investigadores sobre el comerclo internacional han utiizado en
México el método econométrico para estudiar fa situacién del sector
externo y buscar por ese camino soluciones a la problematica que el

pals tiene por ese lado a ravés de la politica econdmica, tal es el caso
de este trabajo.

La investigacidn parte de una evidente posicién neaclésica, que utiliza
el planteamiento de las elasticidades precio e ingreso para explicar la
propuesta resuitante de su modelo,

£l trabajo en cuestién, tiene como propésito formufar un modelo
econométrico que permita modificar la politica econdmica empleada
hasta ese momento por el goblerno en materia de exportacién de
manufacturas.

Para ello, realizan una evaluacién de las efasticidades precio e ingreso
de las exportaciones, para formular el modelo, el cual resulta en una
estimacién simultanea de la oferta y la demanda.

Los autores parten del andlisis de las politicas de incentivos a ias
exporiaciones de manufacturas en el periodo de 1965 a 1981 y
encontraron que los principales incentivos que se otorgaron fueron de
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tipo fiscal y financiero. Para los primeros, los mas representativos
fueron los subsidios, exenciones de impuestos y reduccionss
bilaterales de aranceles; para los segundos, el financiamiento
preterencial.

Tal como lo describen los autores, la politica empleada para [a
promecién de las exportaciones, deja un fuerle impresién a la vision
mercantilista, en la cual mas que orientarse al andlisis techolégico se
deja llevar por la blsqueda de una balanza menos deficitaria y por la
utilizacion detl sistema fiscal, asi como por elementos de apoyo
monetario, como lo es la tasa de camblo.

Para su andlisis, periodizan en cinco etapas su fapso de estudio: 1965-
69; 1970-73; 1974-76; 1976-78, y 1879-81.

En el primer periodo (1865-69), 1al politica tuvo dos efectos -de acuerdo
a los autores-: por un lado, fos estimulos no fueron suficientes para
mantener la competitividad de los precios de las exportaciones de
manufacturas mexicanas, y por otro, las ventas de productos del sector
manufacturero, aumentaron en términos reales a una tasa promedio
del 8.7%.

En el segundo pericdo (1970-73) la politica econdmica siguid
impulsande las  exportaciones, teniendo éstas un crecimiento
importante de 142.9% con respecto al lapso inmediato anterior. Tal
resultado fue producto, tanto de los incentivos especificos utilizados
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por el gobierno como por la depreciacién del peso frente a otras
divisas.

En el siguiente periodo (1974-76) aln y con todos los apoyos
gubernamentales los precios domésticos de las exportaciones
crecieron a un ritmo mayor que el de los precios internacionales de
manufacturas. Ello debido a la inflacidn interna y a la *sobrevaluacion
del peso frente al délar.

Un dia antes del titimo informe de gobierno de Luis Echeverria se pone
a "flotacién” el peso, eufemismo para denotar la devaluacion. A partir
del trimestre final de 1976 y durante 1977 y 1978 las exportacicnes
manufactureras recuperan dinamismo.

En el lapso final de estudio (1979-81), los investigadores Salas y
Sidaoui observan una caida constante de las exportaciones, ya que los
instrumentos de politica econdmica no se modificaron y si se registra
una considerable inflacién, que aunado todo ello a un entorno
internacional poco favorable, repercutié en la baja de las exportaciones
de manufacturas.

A partir de este andlisis los autores proponen funciones de oferta y
demanda para la explicacién de las exportaciones manufactureras.
Esta propussta surge de que -de acuerdo a Salas y Sidoui- tradicio-
nalmente |a literatura del tema solo ha tratado el caso de la demanda
para paises industriales y algunos en vias de desarrollo, ademas de
que estudios emplricos que se han hecho para ciertas naciones no
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verifican la hipbtesis segiin la cual un pals pequefo no tiene influencia
en la determinacién de los precios a los cuales intercambla sus
productos internacionaimente.

De ahi que los investigadores del Banco de México consideren
necesario ulilizar un sistema de ecuaciones simultineas, a fin de
considerar la interaccion que existe entre oferta y demanda.

Al fbrmular el sistema de ecuaciones simuitaneas, especificaron una
ecuacién de oferta, otra de demanda, una condicién de equilibrio, 1a
relacion de precios recibidos por el oferente y los pagados por el
demandante.

Al plantear la funcidn de demanda, los autores se apoyaron en la
literatura sobre el tema, que sefiala el uso de funciones doble
logaritmicas, para que los parametros estimados resulten en
elasticidades.

"Las elasticidades asf calculadas son constantes para el
periodo de estimacién de la funcién y tienen la ventaja de
permitir que cambios porcentuales en las variables inde-
pendientes corresponda un cambio porcentual en la variable
dependiente, evitdindose asi, el probiema de estimacion
arbitraria de las elasticidades en funciones lineales(1)

(1) Salas, Javier y Sidaoul, José Julian. Evolucidn y perspectivas do las exportaclones de
manufacturas. Serie documentos de investigacion. Banco de México. Subdirecclén de Investigacion
Econdmica. México, mayo 1982. p 16
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En el caso de su modelo, la funcién de demanda de exportaciones la
especificaron como dependiente del ingreso mundial y los precios
mundiales de manufacturas, asi como por los precios de venta de los
productos mexicanos.

"La especificacién mas simple de una funcién de demanda de
manufacturas, indica que éstas, dependen del ingreso,
precios mundiales y precios de venta en el exterior'(2),

En la formulacién de la funcién de oferta, los investigadores del Banco
de México definieron también una doble legaritmica, considerando que
las exportaciones dependen del precio que reciben los empresarios por
_sus productos, a su vez influidos por el tipo de cambio y los incentivos
que reciben por tal actividad.

"En la especificacién de la oferta se debe incluir una variable
que representa el cesto de oportunidad de vender el bien
exportable internamente, el precio que recibe el exportador
por comerciar sus bienes en el exterior y otra variable que
muestre la relacidon que existe entre el nivel de la actividad
econémica interna y la oferta de expodables“(s).

La formutacidn de las dos ecuaciones es la siguiente.

Inxm,d =£;+§jnPIBUSt+J: |nPw,+g;|nPMMt+£'|nTct+& iNq+utd

{2) ldem
(3) tdem pp. 18-39.
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MO = WHaInIVPMy-+45inPMM, -+ TCy +04INCy+ Uy
donde:

XMtd = Exportaciones de manufacturas a precios constantes (1965 =
100)

XM;° = Exportaciones de manufacturas a precios constantes (1965 =
100)

PIBUS,; = Variable "proxy" del ingreso mundial

PW; = Indice de precios mundiales

PMM; = Precio al mayoreo en la ciudad de México de las manufacturas
TG = Indice de tipo de cambio, pesos/délar EU

INC; = Indice de incentivos (CEDIS y FOMEX]

IVPM; = Indice de volumen de la produccién manufacturera

U@ = Término aleatorio de error de la demanda

U4© = Térrnino aleatorio de error de la oferta
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Formulado el madelo, los autores procedieron a estimarlo, por medio
de fres métodos: Minimos Cuadrados Ordinarios (MCO), Minimos
Cuadrados Bietapicos (MC2) y Minimos Cuadrados Trietapicos (MG3).
Seglin los resultados obtenidos, al estimar por MCO se observé que
los estimadores difleren considerablemente de fos obtenidos por los
ofros dos métodos. El andlisis del modelo y la interpretacién de los
resultados se puede resumir de la siguiente forma:

a) Ef modelo se encuentra en equilibrio

b) Las exportaciones de manufacturas tienen elasticidades, en las dos
ecuaciones de oferta y demanda, que responden mas que
proporcionalmente a cambios en las unidades independientes.

Al respecto, los investigadares hacen {a siguiente precision: "...se debe
tener especial cuidado en la interpretacién de las elasticidades de tipo
de cambio (TCy y de precios mundiales (PW), debido a la
simultaneidad que existe entre cambios en estas variables y la
determinacién de los precios de fas manufacturas en México
(PMMy)."(4)

¢) El modelo permite estimar el comportamiente de las exportaciones
en largo plazo.

En otra parte de su documento, Salas y Sidoul comparan los
resultados obtenidos con los estudios realizados por otros

{4) \dem pp. 28-29,
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economistas en otros paises, asl como con el Plan Globai de
Desarrollo de México.

Al comparar su investigacién con la llevada a cabo por Houthakker y
Magee en palses Industrializados sobre exportaciones ftotales,
encuentran que las elasticidades ingreso calculadas para esas
naciones fluctuan entre 0.86 y 3.55, mientras que ellos encontraron un
2.28 para México, lo cual se encuentra razonable, cansiderando que se
trata exclusivamente de manufacturas. Puntualizan también que las
elasticidades precio de este estudio resultaron poco significativas para
la mayoria de los pafses, muy probablemente a la mala calidad de los
{ndices de precios de las exportaciones, por ello no los compararan
con su trabajo.

Al evaluarlo con respecto al Plan Global de Desarrollo de la Secretarfa
de Programacion y Presupuesto, sefalan la gran coincidencia en la
estimacién de los parametros y de los resultados.

Logrado el modslo, los Investigadores del Banco de México realizan
algunos prondsticos sobre el comportamiento de las exportaciones de
manufacturas, donde pretenden lograr una incremento del 6% de ias
mismas en 1982 con respecto al ano anterior. Para ello, se definid un
marco macroecondmico donde se asignan valores estimados a las
variables independientes:
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HIPOTESIS

BAJA NORMAL ALTA

PIBUS; = 00 1.0 2.0
PW, = 62 7.3 10.0
PMM; = 320 350 50.1
IVPMy = 30 56 7.0

Las proyecciones se hacen resolviendo simultdneamente el sistema de
oferta y demanda para TGy e ING;, bajo diferentes trayectorias de
crecimiento de las exportaciones.

E! resultado de tal pronéstico, considerando la hip6tesis normal,
muestra que para incrementar el volumen de las exportaciones entre
un 6 y un 13 por ciento, respecto al nivel de 1981 corren inversos el tipo
de cambio y el nivel de incentives. Asl, para un 6 por ciento de
crecimiento, el tipo de cambio debe ajustarse a 55.02 pesos por dblar y
la tasa de incentivos debe ser de 4.6% sobre las exportaciones. Esto
también significa que para legrar el 6 por ciento de crecimiento de las
exportaciones manufactureras, segiin el modelo de Salas y Sidoui, se
requerirfa de una devaluacion promedio en e! afio de 93.1 por clento y
harla que el nive! de incentivos descendiera de 14.7% en 1981 al 4.5%
en 1982, Para la estimacion de las otras hipétesis, recomienda un
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método de interpolacidn lineal, que tendria errores menores al 5% en el
caso mas critico.

En la parte final del trabajo, los autores sefalan la dependencia det pais
de las exportaciones petroleras y la enorme necesidad de impulsar las
manufacturas. Para ello consideran que la modificacién de!l tipo de
cambio es el instrumento de politica més efectivo para alinear los
precios internos con los externos, dado que el modslo formulado por
elio mostré altas elasticidades precio de las manufacturas mexicanas.

Los incentivos, utilizados en otras épocas mostraron ser menos
efectivos para alinear los precios internos-externos, ademas de que
introducen distorciones en el patrén de ventaja comparativa.

Hacen también una aclaracién: fa devaluacion corrige el desequilibrio
de precios en el corto plazo, pero también induce presiones
inflacionarias en el mediano y largo plazo, sobre los precios de las
exportaciones, por o que se pudiera llegar a presentar un cuadro
ciclico de inflacién-devaluacién.
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. j ief en el mexi

Robert W. Boatler. "Las predicciones de la teorfa del comercio
Internacional y el crecimiento de las exportaciones manufactureras de
México"

G.C. Haufbauer descubrié que "medidas por los coeficientes de los
Estados Unidos, las exportaciones manufacturadas de México tuvieron
una relacién mas alta de capital que sus importaciones manufactura-
das, en 1965"(5),

A rafz de ello, se hablé de que la paradoja de Leontief volia a
presentarse, aungue ahora en una nacion en vias de desarrollo.

El teorema de Heckscher-Ohlin sefiala que un pais exporiara el bien
que emplea intensamente el factor que es relativamente més
abundante con respecto a los paises con los que comercia, y Leontief
se encontré que en los Estados Unidos el bien méas exportado es aquel
que utiliza més abundantemente el... trabajo, y no el capital. A esa
contradiccion del teorema se le denominé Paradoja de Leontief.

Al respecto, el investigador Robert W. Boatler, de la Universidad de
Texas, Austin, intenté explicar la mencionada paradoja del caso
mexicano, tanto por las argumentaciones comunes de la teoria del
comercio internacional, en su enfoque neoclasico, como por un
modelc desarrollado por él mismo, que retomando de otros autores

(5) Boatler, Robert W. Las predicciones de la teorfa del comercio Internacional y el crecimiento do las
exportaciones manutacturadas de México. En Economia Internaclonal. Tomo |. Teorlas clasica,
neaclasicas y su evidencia historica, p.357.
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define como de "difusién tecnolégica y ajuste tecnolégico (sustitucién
de factores)"(s).

En su metodologfa, Boatler agrupd industrias mexicanas de acuerdo a
la definicién de productos manufacturados que

‘aparecen en las secciones 5-8 de la Clasificacién Uniforme del
Comercio Internacional (SITC)"(7).

Después las ordend en cuatro grupos de acuerdo a las razones
Capital/Trabajo (C/T), en el total de las exportaciones manufacturadas.
Boatler sefiala al respecto;

"Este método permite el examen de una ventaja comparativa
estitica, o sea el grado de dominio en las exportaciones en un
momento dado, y permite también el examen de una ventaja
comparativa dindmica, es decir, qué tipos de industrias han
contribuido en mayor medida al aumento de las exportaciones
manufacturadas de México a través del tiempo"(a).

En base a su metodologia, el autor encuentra que en 1850 el 73% de
las industrias exportadoras tenfan una razén capital-trabajo inferior al
promedio, sin embargo, en 1969 las industrias de exportacion con baja
razéon de C/T hablan disminuido al 38%, con lo cual comprueba la
paradoja de Leontief y la falta de cumplimiento del teorema de
Heckscher-Ohlin. ‘

{6) Idem p.358.
(7) idem p.358
(8) Idem p.359.
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Boatler indica que cuando Leontief descubrié el mismo fendmeno en
los Estados Unidos, ademés de &l mismo, otros economisias
Intentaron explicar la "excepcidn” del teorema de Heckscher-Ohilin, y
encontrd cuatro tipos distintos de argumentaciones;

"1) Estados Unidos es una pafs escaso en recursos naturafes,
y por lo tanto los recursos naturales y el capital son insumos
complementarios en el proceso de produccion;

2) Las exportaciones norfeamericanas tienen una proporcién
alta de capital cuando se considera tanto el capital fisico
como ef humano;

3) Pueden ocurrir ‘inversiones en la proporcién de fos factores
', con lo que Estados Unidos terminarfa con una ventaja
comparativa en sus bienes con una proporcion relativamente
mayor de frabajo, ¥

4) Las exportaciones norieamericanas estan determinadas por
las productividades relativas, y que !a productividad refativa de
los Estades Unidos es mayor en las industrias con alta
proporcién de trabajo*(®).

El investigador texano considera que esas mismas explicaciones
podrfan aplicarse al caso mexicano para “resolver* la paradoja de que
las exportaciones manufactureras tengan mayor proporcion de capital
que de trabajo, cuando fa teorfa plantea que deberia ser a la inversa.

(9} !dem p.362.
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Enseguida el investigador de Austin realiza su andlisis critico con
respecio a las “"explicaciones” existenles. Empileza con el punto de
recursos naturales, sehalando que México, a diferencia de Estados
Unidos, cuenta con abundancia de recursos naturales, lo cual ha
contribuido a la exportacién manufacturera, sin embargo, Boatler,
puntualiza dos restricciones: una, que "no es seguro que capital y
raterias primas sean siempre insumos comp!ementarios"(m). y la
segunda, se refiere a que no se deben excluir "ciertas industrias con
alta proporeion de capital, como las de productos quimicos y de me-,
tales no ferrosos"(11), para ver como mejoran los resuitados de las
pruebas de Heckscher-Ohlin, como lo hizo uno de los que explican la
paradoja de Leontief.

El propio Boatler considera que no es clara para México el que tenga
una vgntaja significativa en materias primas o que las mismas
_representen un factor positivo en el caso de las industrias que las utili-
cen. Para realizar una prueba en ese sentido, el autor reagrup6 las 93
Industrias mexicanas utilizadas para el estudio, de acuerdo a como
Vanek las clasificé como “"producto con alta proporcién de recursos
naturales por industria” para los Estados Unidos, y encontrd, primero
que "en general las exportaciones de [as industrias con alta proporcién
de recursos naturales han venido disminuyendo como porcentaje de
las exportaciones totales"(12), y en segundo término que se detectd
“una relacién de complementarledad entre las materias primas y el

(10) Jdem p.363
{11) idem p.383
(12) Idem p.364
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capitai*{13). La conclusién del autor es que aun cuando influyan las
materias primas en la exportacién de manufacturas, el planteamiento
de abundancia de recursos naturales y de materias primas, no explica
satisfactoriamente el hecho de que los productos manufacturados para
la exportacion tengan una alta proporcién de capital.

El segundo argumento, se basa en la explicacién que varios
economistas han Intentado ofrecer a la paradoja de leontief: la
calificacién de la mano de obra. Se ha intentado demostrar que cuando
se combina capital humano (mano de obra calificada) y capital fisico
en una sola medida, la paradoja se invierte. Sin embargo, en el caso
mexicano, tal planteamiento no resuelve el problera de que las expor-
taciones manufactureras tengan un predominio de capital, cuando la
teoria sefala que deberia ser de trabajo.

El tercer punto se refiere a la inversién de la proporcién de factores. La
primer dificultad que enfrenta el planteamiento, es que el "mismo bien
puede producirse con métodos con alta proporcion de capital en un
pals y mediante métodos que utilicen mas mano de obra en otro, 1o
que volveria imposible la satisfaccion de las condiciones de
Heckscher-Ohlin en ambos paises"(14).

Ademas de lo anterior, el planteamiento tiene otra gran debilidad: la
incapacidad para predecir cual pais exportara qué producto si ocurre
una Inversion en la proporcién de los factores.

(13) idem p.36S
(t4) Idem p.369
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Para tratar de demostrar empliricamente la posibilidad de la inversion
de la proporcién de factores, en las exportaciones manufactureras
mexicanas con una elevada proporcion de capital, Boatler utiliza ia
aproximacién de H. Lary relativa al valor agregado por trabajador. El
resultado muestra que "México parece haber logrado mayores
exportaciones en sus industrias de elevada eslasticidad de sustitucién
(VAR/T)"“S). con io cual, considera el autor, que el planteamiento de
la Inversién en la proporcién de factores no es aplicable al caso de
estudio.

Por dltimo, el investigador estadounidense aborda el tema de la
productividad relativa, como explicacién de exportaciones con alto
contenido de capital. Hace un recuento de los principales argumentos
usados para demostrar con esos elementos la paradoja de Leontief en
los Estados Unidos. Dadas las dificultades de informacién vy
comparacién para México, Boatler ulilizé *un procedimiento muy
simple tratando de separar, grosso modo, los efectos relativos a la
adopcion y el ajuste de tecnologfas. En primer lugar advertimos que
tenemos dos influenclas sobre el VAR/T {valor agregado por trabajador
en términos relativos. JOE) entre una industria mexicana y su corres-
pondiente en los Estados Unidos: las diferencias de productividad y la
sustitucién de mano de obra en lugar de capital*(16).

(15} idem p.372
{16) idem p.375
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Reclasifica después las industrias que sirven de apoyo al estudio de
acuerdo al siguiente criterio:

1) C/T por encima del promedio; VAR/T por debajo del promedio
2) G/T por encima del promedio; VAR/T por arriba del promedio
3) C/T por abajo def promedio; VAR/T por debajo del promedio
4) C/T por abajo del promedio; VAR/T por arriba de! promedio

De acuerdo a la teoria se esperaba que e grupo uno deberia presentar
el mejor comportamiento, dada una alta productividad y capacidad de
sustitucién de mano de obra por capital; en contrapartida, el grupo tres
deberfa mostrar ef peor comportamiento de las exportaciones. Para los
grupos dos y cuatro se esperaba un estancamiento en la conducta de
exportacidn, dada la contradiccion de los factores.
Sin embargo, puntualiza Boatler, los resultados solo se confirmaron en
parte, ya que, por la forma en que se midié, la "magnitud de ajuste de
. los factores (...) no es el factor mas importante que se distinga entre las
industrias de razén C/T elevada"(17).

Por ello, el autor elabord un modelo mas complicado, que considera el
aspecto dual de la estructura industrial, con la intencién de distinguir
entre industrias de baja tecnologia ajustada y no ajustada y diferenciar
los distintos tipos de industrias modernas.

Para el efeclo el investigador de Austin parte de un trabajo sobre
difusiébn de tecnologfas de R.R. Nelson. Para este economista "un

(17) Idem p.376
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factor fundamental para la explicacién de las diferencias de producti-
vidad lo es 1a existencia en los paises menos desarrollados de un gran
subsector de empresas que utilizan tecnologias antiguas que en ios
palses avanzados han sido eliminadas en gran parte"(18).

En particular, Nelson aporta algunas ideas que relacionan el estado de
la tecnologla con los mercados de factores y los rendimientos de éstos,
lo cual permite visualizar 1a ventaja comparativa industria por industria.

El mencionado autor, citado por Boatler, advierte sobre la existencia en
paises en vias de desarrolio de una estructura dual de los salarios, lo
cual en si no es nuevo, sino la consideracién del dualismo en el marco
del comercio internacional. De ello se desprende que

"Las empresas més pequenas tienen una ventaja significativa
en materia de costo de la mano de obra porque la legislacién
del salario minimo y la organizacién sindical mantienen
elevados los salarios en el sector moderno pero no se aplican
con eficacia en las empresas mas pequefias del sector
artesanal"(19),

Eso también genera que subsistan empresas artesanales y se rezague
la adopcidén de tecnologias modernas. En o que respecta al
rendimiento sobre el capital, la conclusion es que los mayores

{18) Idem p.377
(19) idem p.378
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rendimientos seran para las industrias que se encuentran en proceso
de adoptar tecnologia moderna,

Enseguida Boatler intenta una nueva reagrupacion de las industrias en
estudic en términos de tasas de rendimiento de los factores
productivos y el comportamiento de las exportaciones.

"1} Industrias de salarios altos y beneficios bajos. Estas son
las industrias que describiramos como totalmente
modernizadas.

2) industrias de salarios allas y beneficios altos. Estas son las
Industrias que se ancuentran en proceso de adopcidn de
tecnologias modernas.

3) Industrias de salarios bajos y beneficios altes. Por ahora
definiremos estas industrias como industrias artesanales
factibles.

4) Industrias de salarios bajos y beneficios bajos. Las

definiremos por ahora como industrias artesanales no
factibles"(20),

Al verificar el comportamiento de la exporiacién de cada uno de los
grupos, el autor encuentra que el sector moderno es 8l que mejores
resultados tiene en las ventas al exterior, seguidas por e! grupo dos. Lo
significativo de esa prueba fue comprobar que el tercer sector
mantenia su participacidn en las exportaciones mientras que el cuatio
sufria una grave pérdida de mercados exteriores.

{20} idem p.379
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Visto el efecto tecnolégico Boatier revisa otros aspectos, como el valor
agregado relativo por trabajador en cada grupo. Un primer efecto que
detecta es que e! grupo cuatro tiene mayor productividad por
empleado que el tres, lo cual es explicado como un ajuste de
produccién para utilizar mas mano de obra en el grupo tres, que le
permite mantener sus niveles de exportacién,

Aslmismo, el investigador texano encuentra una pequena diferencia de
productividad entre los grupos uno y dos, en favor de éste Ultimo. Ello
lo explica como un ajuste de tecnologia hacia técnicas con mayor
proporcién de frabajo.

Otro elemento que considera, ademds del tecnoldgico y el valor
agregado relativo por trabajador, es la razon capital-trabajo. Las
razones elevadas de capital se ubican en los dos primeros grupos,
mientras que las bajas con los dos Gltimos, por lo que la conclusion es
que

... la mejor explicacion para la versibn mexicana de la
paradoja de Leontief es la que utiliza las diferencias de las
funclones de produccidn de México y los Estados Unidos, o
sea las diferencias en los niveles relativos de la tecnologia
adc;ptada"(21 ),

(21) Idem p.382
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Jaime Ros vy Alejandro Vazquez Enrfquez. “Industrializacidén y comercio
exterior 1950-1877",

En el marco de la demostracidn del proceso de sustitucion de
importaciones en México, Jalme Ros y Alejandro Vazquez Enriquez,
desarrollan un interesante trabajo, en el cual pretenden encontrar los
determinantes del cambio esiructural sobre la composicidén y
tendencias del comercio exterior de manufacturas.

"E! andlisis se refiere al periodo que va de principios de fa
década de los cincuenta a mediados de la década de los
setenta, y considera 17 ramas manufactureras que
comprenden casi Ia totalidad del sector manufacturero”(@2),

En una primera parte, los autores analizan la estructura del comercio
exterior de manufacturas con la demanda interna y la produccion.
Definen tres grupos de ramas industriales manufactureras, consi-
derando su produccidn, demanda interna, las importaciones que
requieren y las exportaciones que realizan y hacen un seguimienio
desde 1950 a 1976, periodizando en cuatro fases: 1950-52; 1954-61;
1969-71 y 1974-76.

El primer grupo lo denominan de industrias nuevas, e incluyen ramas
come: fransporte, productos mefdlicos, maquinaria y aparatos

{22) Ros, Jalme y Vazquez Enrquez, Alejandro. industrializacidn y comercio exterior 1950-1877.
Revista de Economfa Mexicana No.2. CIDE. México, 1980. p.27
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eléctricos y maquinaria no eléctrica; el sequndo llamado intermedio,
consiste de: quimica, metélicas basicas, minerales no metalicos, papel
y hule; por Uitimo, est4 el grupo definido como “madurc”, y contiens
ramas como: alimentos, textiles, calzado y vestido, bebidas, madera y
corcho, cuero, imprenta y editorial, y tabaco.

Definidos los periodos y los grupos, los autores proceden a analizar el
comportamiento de estas ramas en relacidn a produccién, demanda
interna, importaciones y exportaciones.

Para ello, consideran coeficientes de importacion y de exportacién. El
primero relacionado a demanda interna y el segundo a produccion
bruta, y encuentran los siguientes datos:



Ramas 1950-52 1959-61 1969-71  1974-76

Nuevas 553 435 27.3 29.8
intermedias 245 183 12.6 14.4
Maduras 2.0 1.7 1.7 1.5
Total 186.9 14.2 10.6 12.4

Coefici [ tacit i¢
Ramas  1950-52 1959-61  1969-71 1974-78

Nuevas 0.5 1.6 41 88
Intermedias 3.1 3.9 41 4.0
Maduras 3.6 3.3 27 37
Total 3.2 3.2 34 48

Tasas de crecimiento de produccidn bruta
Ramas 1950-60 1960-70 1970-75

Nuevas .9 123 8.3
Intermedias 9.6 95 7.2
Maduras 4.7 8.7 47
Total 6.3 8.3 6.1

Tasas de crecimiento de la demanda interna
Ramas 1950-60 1960-70 1970-75

Nuevas 8.1 91 83
Intermedias 9.2 87 78
Maduras 47 6.8 4.5
Total 6.4 78 6.3

Las ramas nuevas se caracterizan por resultar mas dinamicas, al
incrementar su participacién en la industria manufacturera, disminuir
sus coeficientes de importacién a demanda interna de 55% a 30%,
pero siguen siendo el grupo que mayores compras realiza al extranjero,
asi como también el grupo que exporta més productos.

53
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Un comportamiento similar se encuentra en el grupo denominado de
ramas intermedias. Incrementan su paricipacién en la produccion,
demanda inferna y las exportaciones. Aunque su coeficiente de
importacion disminuyé de forma significativa, su participacién en las
importaciones totales no es baja.

Las industrias maduras, en sentido inverso a los dos grupos anteriores,

perdieron dinamismo e Imporancia relativa dentro def sector
manufacturero.

Enseguida, los autores Intentan disectar las relaciones entre
produccion, demanda interna, exportaciones e importaciones en el
periodo analizado.

En primer lugar detectan que cuando existe una demanda interna
emergente, ésta se satisface por medio de imporiaciones, lo que
conlleva coeficientes de importacion altos y los de exportacién bajos,

Cuando se estabiliza la demanda, lo que expresa un proceso de
susiitucion de importaciones "activo”, el crecimiento del mercado
interno v la caida del coeficiente de importacion representan ef motor
de la produccidn. Las exportaciones crecen también.

Después, fa caida de los coeficientes de importacidn se enientece, o
que refleja, asimismo, una pérdida de dinamismo del mercado interno.
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Sin embargo, las exponacibnes se convierten en el factor dindmico
para impedir la baja en fa produccidn.

Por Ultimo, el proceso hace crisis y hay baja en la produccion, por la
disminucion de ja demanda interna y de las exportaciones, asf como
un estancamiento o retroceso del coeficiente de importacion.

Una explicacidn que ofrecen los autores ante tal situacién, se basa en
tres elementos: a) el papel de las "economias dindmicas a escala"; b) el
caracter tardio del desarolio industrial, y ¢) el papel del empresa
internactonal y del estado.

Para el primero, consideran un proceso endbégeno el ¢cambio
estructural de la produccion, lo que es motivado por la preductividad
del frabajo y el progreso técnico, asi como el dinamismo del mercado
interno y tas tendencias del comercio internacional.

De acuerdo con los autores, existe una alta correiacién entre
produccién y exportacionss y complementariedad entre sustitucién de
importaciones y exportacidn. Formalmente muestran esta afirmacién:

" (1) X; = CMy- Bi{pdi-pej)
donde:

X; = tasa de crecimiento de exporiaciones de la rama §
CM; = tasa de crecimiento del comercio mundial rama i
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pd; = tasa de crecimiento de precios domésticos (= a los de
exportacion)

pe; = tasa de crecimiento de preclos externos

B; = elasticidad precio de la demanda.

La determinacién de los precios domésticos se logra a través de:

(@pd=S-p+my
donde:

pd; = tasa de crecimiento de los precios domésticos

S = tasa de crecimiento general de larama i

p; = tasa de crecimiento de la productividad del trabajo
m; = margen de ganancia

Para definir la tasa de crecimiento de fa productividad def frabajo {p;} se
formula ia siguiente ecuacién:

{3) pj= Py + P
donde;
p; = tasa de crecimiento de la productividad del trabajo
P, = tasa de crecimiento del progreso técnico

P; = tasa de crecimiento de la produccién en fa ramali

Combinando las tres ecuaciones, se tiene:
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Xi = Bilpe;- 8- m; + Py) + CM; + B Py

con o cual se relaciona positivamente ta tasa de crecimiento de las
exportaciones con {a tasa de crecimiento del comsrcio mundial y con la
produccién Interna."(23)

Para el segundo elemento, el caracter tardio del desarrollo industrial,
los auiores comparan el caso mexicano con el de nhaciones
industrializadas. Un factor de diferencia es que en éstos Uitimos paises
la produccién y la demanda interna emergen simultdneamente, en
fanto que las importaciones no existen, y cuando la produccién crece
en mayor medida que la demanda interna es motivado por las
exportaciones, lo cual a su vez coincide con la emergencia de la
demanda en otras naciones, en inicios de la industrializacién.

El tercer elemanio que senalan Ros y Vazquez es el papel de las
empresas multinacionales y el estado. En todo el proceso seiialado
anteriormente, la actitud de empresas transnacionales de buscar su
integracién a nivel internacional involucran los retrasos "normales” de la
sustitucién de importaciones, orientando la produccién més que a la
transferencia tecnolégica hacia la “maquilta”. Ademds de ello, ia politica
econdmica def estado también ha influido en esos procesos, pero
quienes han aprovechado tales ventajas que ofrece el estado, han sido
en su mayoria las compafifas internacicnales.

{23} \dem p.36
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En conclusién, para los autores, los camblos en la estructura del
comerclo exterior se han originadc en el propio proceso de
industrializacién y en el de sustitucién de importaciones, y en cada
rama de acuerdo a su productividad y competitividad.



5%
CAPITULO Wi

FUNCION DE EXPORTACIONES

Como se ha revisado en la parte anterior, sobre el comercio exterior
mexicano, se han realizado esludios empiricos, cuyas conclusiones
explican de alguna forma la problematica del pafs, y ofrecen sus
propias soluciones.

En el caso del anfoque neoclésico, los investigadores del Banco de
México proponen que se utilice bsicamente fa tasa de cambio como
método de estimulo a las exportaciones manufactureras y se
disminuyan los apoyos fiscales o incentivos.

Para el investigador texano, el problema radica en las funciones de
produccién que debe tener cada rama industrial, por un lado, y por otro
estimular las empresas mas modernas y con alta proporcién de capilat.

Por su parte, los expertos del CIDE, analizan el sector externo a la luz
del proceso de sustitucibn de Importaciones, considerando la
productividad y competitividad que les ofrecié el propio desarrolio
histérico.

En ese perspectiva y tomando en cuenta algunos elementos de la
literatura sobre el tema, en e sentido de que la funcion de
exportaciones esté determinada por los precios de las exportaciones, la
tasa de cambio y la demanda externa, se formulé un modelo que
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considera tres variables explicatorias de la exportacién de
manufacturas, considerando a fa productividad como el elemento mas
dindmico y mas sélido del process, ya que tanto ia demanda exterior
como la tasa de cambio tienen limites, los cuales sl se rebazan,
provocan efectos no deseados en esa 4rea especfiica del comercio
exterior de manufacturas mexicano.

El interés por investigar el comportamiento de las exportaciones de
manufacturas, esta motivado también por la creclente apertura que e!
pals ha tenido en los ditimos cinco afos, por una parte, y ademas por-
que uno de 10s rubros mas importantes de ingreso de divisas, aparte
del petréles, han sido las exportaciones manufactureras.

Tan solo en el pariodo de estudio, el crecimiento de las exportaciones a
precios cotrientes, en miles de millones de délares, de 1970 a 1985, ha
sido de mil trescientos cincuenta y tres por ciento, y la tasa de
crecimignto promedio anual ha sido de diecisiete punto siete por
clento, lo cual rebaza con mucho la del propic Producto Interno.

La literatura del comercio exterior sefiala que uno de los elementos que
incide en la exportacién de mercancias es la demanda que de las
mismas existan en otros paises. En el caso mexicano el mas impor-
tante mercado externo son los Estados Unidos "...principal interlocutor
comercial de México (para éste pals, aquét representa dos tercios del
comercio exterior de mercancias, 90% de las transacciones de
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servicios y casl 100% del comercio fronterizo)"“). Se consider para
efectos de fa funcién de exportaciones el niedir esa demanda en el
extranjero; de lo cuat resultd la e(éboracién de un Indice que registrara
la variacién de la demanda dindmicamente en el tiempo. El
mencionado indice se definié como la proporcidn de las exporaciones
manufaciureras mexicanas en la impaortacién fotal de los Estados
Unidos, con la idea de utilizarlo como una variable “proxy” en el moedelo
economéirico que se estaba planteando (ver cuadro 1 y gréfica 1a y
1b}.

La informacion estadistica en ese sentido sugiere que lo que la teoria
plantea, de que la demanda es un companente bésico de fa funcién de
exportaciones. Asi por ejemplo, la tasa promedio de crecimiento de las
Importaciones estadounidenses fue de 11% en el lapsc de 1970 2
1985, en tanto que la tasa de crecimiento anual promedio de las
exportaciones manufactureras de México alcanzd ef 17.7%. Si lo
desagregamos en dos periodos, uno de 1970 a 1977 y otro de 1978 a
1885, encontramos clerta simifitud entre la demanda estadounidense y
las exportaciones mexicanas. En el primero, la tasa de crecimiento
promedio de las compras al extranjero de los Estados Unidos fue de
18.1%, mienfras que la tasa ponderada de ventas mexicanas de
manufacturas  alcanzé un 16%, en el segundo periodo, las
importaciones norteamericanas se reducen sensiblemente, ya que la
tasa promedio de crecimiento en el periodo fue de apenas 2.4%, sin
embargo, las exportaciones de México fueron de 14.9%.

{1} Bela, Balassa. La politica de comercio exterior de México. Revista de Comercia Exterios. Vol. 33,
Nim. 3. México, marzo de 1983. p. 210.
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El marco macroecondmico en que se da esta situacién difiere de un
periodo a ofro y de una nacién a la ofra. En el caso mexicano, los
setentas fueron el final del llamado periodo de "desarrcilo estabiliza-
dor”, caracterizado por una inflacién moderada, aungue en ascenso,
tipo de cambio estable y fasas de crecimiento del Producto Interno
bastante aceptables. En el caso estadounidense, se caracterizé por
fuertes desequilibrios comerciales y financieros, finalizé el délar-oro, y
la inflacién era muy parecida a la mexicana. En el segundo periodo,
para México sobre todo entre 1978 y 1981, etapa del "boom" petrolero,
las exportaciones manufactureras siguieron creciendo pero no al ritmo
de los hidrocarburos, que multiplicaron por 16 sus exportaciones. En
los ochenta, ademas, se empezd a gestar un nuevo modelo de
desarrollo, que no logra concluir, pero que en opinidn de algunos
investigadores es el "...comienzo de una transformacion estructural de
México, exigida por las presiones del mercado mundial y el
agotamiento de un patrén de acumulacién interna*(®). En los Estados
Unidos, se presenta el fendémeno Reagan, que con su politica
neoliberal lograr abatir la inflacidn, pero no puede detener el déficit
comercial, aunque de alguna manera logra atenuarlo, como lo refleja la
tasa de crecimiento promedio anual de las impdrtaciones, que llega a
ser de 2.4 en el mencionado lapso, pere no por elio bajo, ya que las
importaciones totales en 1985 llegaron a 213.1 miles de miliones de
délares.

(2) Bolivar, Augusto; Gaona, Femando, y Kato, Luls. La crisélida del modelo neoexporiador. El
Cotidlano. Afo 2. Nim. 9. México, ene-feb 1886. p. 50.
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Otra variable determinante desde el punto de vista de Ia teorfa es ia
tasa de cambio de fa moneda, ya que al vender en el exterior, las
manufacturas se cotizan en divisas y 1a paridad entonces se convierte
en decisiva para la fijacién de los precios. Se habla mucho de que la
paridad real debe ser efectiva, es decir, que no se encuentre
sobrevaluada a fin de favorecer las exportaciones. Para la funcién de
exportaciones que se elabord, se considers la inclusién de una variable
que reflejara |a situacion real del peso frente al délar. Para ello, se utilizd
la metodologla mencionada en el libro de José Manuel Quijano,
México: Estado y Banca Privada. La medicién de la sobrevaluacién o
subvaluacién de !a moneda mexicana, se hace considerando la
inflacién anual de nuestro pals y de los Estados Unidos y obteniendo el
cociente de ambas. Después ese cociente sirve como denominador en
ofra relacién, cuyo numerador es el indice de la tasa de camblo (ver
cuadro 2 y gréfica 2). De esta manera, se dice que el peso esta en
equilibrio cuande es igual a uno, mientras que se encuentra
sobrevaluado cuando el indice es menor a uno y subvaluado cuando
es superior a la unidad.

En teorfa, un peso sobrevaluado no ayuda la exportacion y sl favorece
las importaciones; a la inversa, una moneda subvaluada limitara las
compras al exterior y facilitara las exportaciones. Si se analizan las
ventas de manufacturas de acuerdo a la periodizacion mencionada
lineas arriba, se puede ver que el deterioro del peso se di6 en dos afios
y medio bésicamente: 1874, 1975 y parte de 1976. Si se atiene a una
visién neoclasica de que ia tasa de cambio es uno de los instrumentos
determinantes de las exportaciones, podria explicar que la dinamica
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tasa lograda en ese lapso fue porque el peso se encontraba en
equilibrioc o dicho de otra manera, no estaba sobrevaluado
considerablemenie en el periodo, sino solo una parte, fa cual fue
corfegida en septiembre de 1976, cuando se pusc a flotacién el peso.
En el segundo pericdo, (1978-1985), la moneda mexicana se
sobrevalué bastants entre 1979 y 1981, lo que aunadc a un fuerte
deterloro de la balanza de cuenta corriente, motivado por grandes
imporiaciones y el pago de Intereses de ta deuda externa, ademés de
una fuerte baja en el precio del petréleo, obligaron a una brutal
devaluacién en 1982, que por ofra parte, lo subvalud a niveles nunca
vistos antes, y permanecié asf hasta el fin del periodo de estudio.

Por (ltimo, la productividad, Es una variable dificit de medir, ya que
tiene que hacerse casi por rama industrial y considerando, segin la
literatura clasica, factores como el progreso técnico, el grado de
acumulacién de capital, la dotacién de recursos naturales, el satario
real, y otros. Para este caso, se optd por hacer una medicién a grosso
modo de la misma, considerando el producto per cdpita manufac-
turero, resuitante del cociente del Producto Interno Bruto del sector en
cuestién y el total de empleo en el mismo {ver cuadro 3 y gréfica 3).

El modelo quedd expresado por la siguiente ecuacién:
EXPMEXD; = By + B4 IBEMEX; + Bo RTC; + B3 IPRODy + Uy

donde;



65

EXPMEXD; = Exportaciones de manufacturas mexicanas (miles de
millones de délares)

IDEMEX; = |Indice de Deseabllidad de las Exportaciones
manufactureras mexicanas (1970 = 100)

RTC; = Rezago del peso frente al dolar (1970 = 100)
IPROD; = Indice del producto per capita manufacturero (1970 = 100).
Uy = Término aleatorio de error de las exportaciones manufactureras.

Se esperaba que las tres variables determinaran las exportaciones
manufactureras en el periodo de estudio, por lo que los coeficientes
deberlan tener un signo positivo y la jerarquia de las variables se
consideraba que serfa de la siguiente forma: en primer lugar la
demanda externa, representada por la variable IDEMEX, en segundo
término, el rezago del peso frente al délar representado por RTC, y por
ultimo, la productividad, denotada por la variable IPROD.

Para correr el modelo, se utilizaron Minimos Cuadrados Ordinarios
(MCO), y se formultaron las variables como antes se mencion6 (para el
detalle técnico, ver el anexo metodolégico y el anexo de regresiones).

La primer corrida (Ver cuadro: Regresién 1) del modelo mostréd las
siguientes caracteristicas: el RZ fue de 0.987 y el R2 corregido fue de
0.983, lo que significé que el modelo estaba en principio bien



66

formulado, ya que las tres variables propuestas explicaban las
exportaciones manufactureras de México en un 98%. Ademds la
prueba F es altamente significativa F(3,12) = 304.076. En tablas con 3
grados de libertad para el numerador y 12 grados de libertad para el
denominador, a un nivel de significancia del 1%, se tiene que es de
5.95,

Por lo que se refiere a las pruebas del estadistico t para detectar la
significancia individual de los coeficientes de Ia regresién, resultaron
altamente significativos los de las variables IDEMEX (15.857) vy la de
IPROD (12.585), no asf el de RTC (-0.875), que ademéas mostré un
signo negative, contrario a lo esperado. Seg(in tablas de la distribucién

t a un nivel de significancla del 5%, para ser representativo deberfa ser
superior a 1.753.

Por lo que se refiere a Ia autocarrelacién, el estadistico Durbin-Watson,
mostré un resuitado de: d = 1.489. Los valores criticos fueron: minimo,
dL = 0.63, y méximo, dV = 1.44, a un nivel de significancia de 1%.
Como d > dV entonces se concluyd que no hay correlacién serial
positiva.

El resultado de fa regresidn mostraba que ef rezago de la moneda
frente al délar no era significativo estadisticamente, por que lo que se
buscé encontrar alguna explicacion en ese sentido. Primeramants, se
corrié (Ver cuadro Regresidn 2) ef rezago del peso frente al délar (RTC)
contra la exportaciones (EXPMAND), y el resultado fue: con el
estadistico t la prueba era significativa, pues subfa a 1.961; el signo de}
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coeficiente resultante era positivo, como se esperaba, sin embargo, el
R2 era insignificante pues su valor apenas alcanzaba un 0.215.
Después se procedié a correr esta variable con una sola de las otras
dos del modelo. Al correrla (Ver cuadro Regresién 3) conjuntamente
con la demanda externa (IDEMEX) el R2 subia a 0.817 y el R?
corregido a 0,788, lo que expresaba que entre las dos variables se ex-
plicaba entre el 79 y el 81 por ciento de las exportaciones; el signo del
coeficlente de la variable RTC era positivo como se esperaba, sin
embargo, el estadistico t volvia a dejar de ser representativo (0.875).
Ademds el modselo se encontraba correlacionado. Al correr RTC e
IPROD contra la exportaciones EXPMAND (Ver cuadro Regresion 4) se
presentaba un panorama similar ai anterior: R2 = 0.714 y el R2 co-
rregido = 0.671, es decir, bajaba el nivel de incidencia de estas dos
variables para explicar las exportaciones; el coeficiente de RTC era
positivo, como se postuld inicialmente, pero su estadistico t volvia a ser
no significativo {0.592). El modelo también estaba correlacionado.

Dado que estadisticamente el rezago del peso frente al délar no era
una variable explicatoria de las exportaciones, se procedié a cambiar la
variable RTC por el indice de 1a tasa de cambio, denominéndola iTC.
Inicialmente se volvié a correr todo el modelo, con las tres variables
explicatorias definidas (Ver cuadro Regresién 5). Los resuftados fueron
muy parecidos a los de la primer regresion, salvo que el estadistico t de
la nueva variable subfa un poco (0.950), pero sin ser significativo adn,
Con la nueva variable se hicieron otras tres corridas (Ver cuadros
Regresién 6, 7 y 8). Los resultados fueron casi idénticos a los de la
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varlable anterior, es decir, no mejoraban los resultados al considerar
esta variable como explicatoria de las exportaciones.

Se procedid entonces a correr una nueva regresién, excluyendo la
variable ITC (Ver cuadro Regresion 9)La corrida del modelo mostrd las
siguientes caracteristicas: el R fue de 0.986 y el R2 corregido fue de
0.984, lo que significé que el modelo estaba en principio bien
formulado, ya que las dos variables propuestas explicaban las
exportaciones manufactureras de México en poco mas del 98%.
Ademds la prueba F es altamente significativa F(2,13) = 464.059. En
tablas con 2 grados de libertad para el numerador y 13 grados de
libertad para el denominador, a un nivel de significancia del 1%, se
tiene que es de 6.7.

Por lo que se refiere a las pruebas del estadistico t para detectar la
significancia individual de los coeficlentes de la regresién, resultaron
altamente significativos los de las dos variables IDEMEX (16.203) y la
de IPROD (13.014). Seqin tablas de la distribucién t a un nivel de
significancia del 5%, para ser representativo deberia ser superior a
1.753.

Respecto a la autocorrelacién, el estadistico Durbin-Watson, mostrd un
resultado de: d = 1.563. Los valores criticos fueron: minimo, dL = 0.98,
y maximo, dV = 1.54, a un nivel de significancia de §%. Como d > dV
entonces se concluyé que no hay correlacién serial positiva.
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De esto, se deduce que el modelo inicialmente formulado requiri6 de
cambios, en virtud de haberse detectado muiticolinealidad en el
mismo, en la variable RTG, primero, y después en la ITC. Se puede
afirmar que la colinealidad detectada se expresd en forma indirecta, ya
que "en términos generales, la mqlticolinealidad se refiere a la
existencia de una relacién linea! exacta o aproximadamente exacta en-
tre las variables X“(S). lo cual no se pudo presentar en forma directa por
la elaboracién de las series para las regresiones, sin embargo,
estadisticamente 1a influencia de la paridad en las exportaciones resulté
nula, aunque la teoria dice que es decisiva.

Ahora bien, el modelo se formulé con la intenci6n de realizar un
pronostico de las exportaciones. Al respecto, Gujarati dice que "Si la
prediccién es el Unico propésito del andlisis de regresién, el problema
de fa multicolinealidad no es serio porque mientras mayor sea el R2,
mejor seré la prediccién.

“Nétese, sin embargo, que esto es valido en la medida en que la
colinealidad existente entre las variables X en una muestra dada, se
mantenga en el futuro.

"8in embargo, si la relacion lineal aproximada entre las variables X de la
muestra no se presenta en muestras futuras, la prediccion serd sin
duda incierta. Pero si el objeto del analisis no es la prediccién sine la
estimacion confiable de los parametros, ia multicolinealidad es todo un

(3) Gujaratl, Damodar. Econometrfa basica. Ed. McGraw-Hil. Méx(co, 1881. p.184,



70

problema por cuanto conileva grandes errores estandar de los es-
timadores"(4).

De esta manera, la ecuacién estimada quedaria:
EXPMAND = -8.516 + 2.237 IDEMEX + 6,304 IPROD
donde:

EXPMAND = Exportaciones de manufacturas mexicanas (miles de
millones de ddlares)

IDEMEX = Indice de Deseabilidad de las Exportaciones
manufactureras mexicanas {1970 = 100)

IPROD = Indice del producto per capita manufacturero (1970 = 100).

Como conclusiones del modslo, cuyos estimadores son Msjores
Estimadores Lineales Insesgados (MEL), podemos decir, que las
exportaciones manufactureras se explican, en este modelo, por la
demanda externa, representado en la varlable "proxy” IDEMEX, y su co-
eficiente indica que la proporcidn de manufacturas mexicanas en las
importaciones totales, en este caso de los Estados Unidos,
representaran un 2.237%, que resultd el promedio en el periodo de
estudio, por tanto, sl el mercado mundié| (o el de EUA) crece o

(4) idem. pp. 179-180
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disminuye también lo haran las exportaciones mexicanas, aunque esta
varlable solo explica un 55% de las mismas.

Para el coeficiente de la productividad, denotado por la variable IPROD,
que explica en un 44% las exportaciones del sector manufacturero, se
puede decir que para mantener en una proporcién de 2.237% las
exportaciones mexicanas con respecto a las del mundo (o0 de EUA) la
productividad del sector se potencia por poco mas de seis veces.
Indirectamente, se puede entender también que la capacidad instalada
y lamano de obra logran un efecto multiplicador en el sector externo.

Tasa de cambio

De acuerdo a la formulacién final del modelo, la tasa de cambio resultd
practicamente insignificante en el mismo, por lo mencs desde el punto
de vista estadistico, razén por la cual se debié excluir de la funcién de
exportaciones. Tedricamente no debfa ser asi, ya que en cuanto al
precio, la paridad de la moneda es determinante para la promocion de
las exportaciones, sin embargo, observando el modelo formulado, el
mismo no estaba enfocado a explicar el monto de las ventas al exterior
de manufacturas por aspectos monetarios, sino en virtud de la
demanda de los mercados internacicnales y por la productividad del
sector, slendo en este caso, tanto la sobrevaluacién como la
subvaluacion o bien el indice de la devaluacién del peso frente al délar
un indicador poco significativo, ya que como se veia en el caso del
modelo formulado por los investigadores del Banco de México, ellos
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Incluyen entre sus variables explicatorias basicamente Indicadores de
precios.

Asimismo, se puede decir que la productividad del sector
manufacturero es importante, ya que ha permitido lograr un incremento
de las exportaciones en condiciones de crisis generalizada de la
economla mexicana, o sea, sin grandes transformaciones productivas.
También habria que considerar que buena parte de las exportaciones
quizd sean de sectores de punta, como la industria automotriz, en
donde tanto la demanda externa como la productividad son realmente
decisivos para las ventas al exterior, y aunque la_paridad del peso le

ayuda, no resulta tan importante como a primera vista pareciera ser.
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SIMULACION

Como el modelo fue creado para tratar de estimar en corto plazo las
perspectivas de las exportaciones, modificando variables explicatorias,
en esta parte se tratard de mostrar fa posibilidad de crecimiento de las
ventas al extranjero de manufacturas.

La ecuacién con los resultados de la Ultima corrida, queda de fa
siguiente forma:

EXPMAND = -8.516 + 2.237 IDEMEX + 6.304 IPROD
donde:

EXPMEXD = Exportaciones de manufacturas mexicanas (miles de
millones de délares)

iDEMEX = |Indice de Deseabilidad de las Exportaciones
manufactureras mexicanas (1970 = 100)

IPROD = Indice del producto per capita manufacturero (1970 = 100).

Con esta ecuacion se hizo una prediccién ex-ante, que se muestra en
el cuadro 4. Con esos resultados, se aplicé la prueba de Theil, para
evaluar la capacidad de prondstico del modelo. La prueba de Thell
consiste de conocer U por medio del siguiente cociente:
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‘donde:

¥S = valor pronosticado

Y2 = valor real

T = nOmero de obsarvaciones
y

0<=Ux<x=1

Si U --> 0, el modelo es buen predictor
SiU--> 1, el modelo es mal predictor.

Al aplicar esta prueba al modslo, resulté que
U = 0.035690
cuyo resultado muestra que, redondeado es de cuatro centésimas, el
modelo tiende a cero, por lo que se puede considerar que es un buen

predictor (ver cuadro 5).

El pronéstico se proyectd a cinco anos, es decir, de 1986 a 1990,
considerando que la proporcion de las exportaciones en el total
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mundial (o de los Estados Unidos) podria crecer a una tasa de 6%
anual, que fue el promedio alcanzado entre 1970 y 1985. Esto se
aplicaria a la variable IDEMEX.

A la variable IPROD, que representa la productividad de! sector
manufacturero, se aplico una crecimiento promedio anualizado de 2.6
por ciento, que resultd ser el aumento por afio ponderado en el lapso
de estudio. De esta manera, se considera un escenario sin
modificaciones con respecto al periodo de analisis, el cual se podria
denominar pesimista.

Los resultados se muesiran en el cuadro 6. De ello resalta que 1a tasa
promedio anual de 1986 a 1990 llegaria a 6.4% y el crecimiento global
‘de las exportaciones en miles de millones de ddlares se incrementaria
en el mismo periodo en 36.3%. En nimero absolutos, el monto de las
exportaciones manufactureras mexicanas alcanzarfa la cifra de 9.82
miles de millones de délares,

Ahora bien, como se menciond lineas arn‘bé, un modelo con
multicolinealidad, podrfa servir como pronosticador. Al efecto, se
realizb6 la prueba de Theil al modelo con tres variables, es decir,
incluyendo el indice de |a tasa de cambio, denotada por la variable ITC.
El resultado de la prueba mencionada fue de U = 0.034406, cuyo
redondeo arroja tres centésimas, con lo cual se puede decir que U
tiende a cero y que el modelo también es buen predictor (Ver cuadro
5.1). El prondstico ex-ante se hizo (Ver cuadro 4.1). Después se graficéd
conjuntamente con el valor real de las exportaciones, con el resultado
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del modelo final y con este modelo, deshechado. El ajuste entre los
tres es bastante bueno, como se puede apreciar en la gréfica 4.

Enseguida se hizo la proyeccién bajo los mismos supuestos de
crecimiento de la demanda externa y de fa productividad, y los
resuitados se pueden ver en el cuadro 7. Brevemente se puede
comentar que a diferencia del modelo definitivo, éste refieja mayor pe-
simismo, ya que la tasa promedio anual de crecimiento entre 1986 y
1990 es apenas de un 2.1% y el incremento en el periodo es de solo
10.1%. El monto absoluto de las exportaciones de manufacturas en
1990 es de 7.29 miles de millones de dolares. Cabe aclarar que la
devaluacién anual promedio estimada para la paridad de ia moneda se
calculd sobre la base de un 25.7%.

Después se pronostico un segundo escenario, donde se incrementaba
la tasa anual de crecimiento de la demanda externa a un 10% anual, y
se dejaba la productividad igual. Los resultados se pueden ver en el
cuadro 8. En el caso del modelo final, con dos variables, la tasa anual
media estimada fue de 6.3% y el crecimiento giobal en el periodo se
eleva a 36.0%. El monto absoluto de las exportaciones llega 10.1 miles
de millones de ddlares. En el caso del modelo deshechado (3
variables) dejando la paridad vy la productividad igual y modificando
también la demanda externa a 10% anual, el crecimiento ponderado
anual se pronostica de 2.2% y el aumento general en los cinco afios es
de 11.5%. El valor en doblares es de 7.6 miles de millones (Ver cuadro
8.1).
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En el mismo segundo escenario, se incrementd la tasa anual de
crecimiento de la productividad (IPROD) a un 5% anual, y se dejo la
demanda externa (IDEMEX) igual. Los resultades se pueden ver en el
cuadro 8. En el caso del modelo final, con dos variables, la tasa anual
media resulté de 6.3% y el crecimiento global en el periodo se eleva a
35.0%. El monto absoluto de las exportaciones llega 10.1 miles de mi-
llones de ddlares. En el caso del modelo deshechado (3 variables)
dejando la paridad y la demanda externa igual y modificando también
en la productividad a 5% anual, el crecimientd ponderado anual se
pronostica de 2.1% y el aumento general en los cinco afos es de
10.9%. El valor en ddlares es de 7.6 miles de millones (Ver cuadro 9.1).

Siguiendo en el mismo segundo escenario, pero incrementando ahora
la tasa anual de crecimiento de la productividad (IPROD) a un 5% anual
y la demanda externa (IDEMEX) a 10%, se tuvieron los resultados si-
guientes:(Ver cuadro 10). En e! caso del modelo final, con dos
variables, la tasa anual media resultante fue de 6.2% vy el crecimiento
global en el periodo se eleva a 35.2%. El monto absoluto de las ex-
portaciones llega 10.4 miles de millones de dblares. En el caso del
modelo deshechado (3 variables) dejando la paridad igual y
modificando la preductividad a 5% anual y la demanda externa a 10, el
crecimiento ponderado anual se pronostica de 2.2% y el aumento
general en los cinco anos es de 11.4%. El valor en dblares es de 7.9
miles de millones (Ver cuadro 10.1).

La diferencia entre los dos modelos, el utilizado y el deshechado es
que en el primero se estima un crecimiento ascendente y lineal de las
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exportaciones, que coincide basicamente con lo acontecido en los
pasados cuatro afios, mientras que el modelo deshechado, en todos
los caso tiene una calda de las exportaciones en el afio 1987 (Ver
gréficas 5, 6 y 7), para despuss repuntar.

Otro elemento que resalta en esta simulacidn, es que existe una
tendencia al estancamiento de las exportaciones, o un enlentecimiento
de la tasa promedio anual, como puede verse:

TASA MEDIA DE CRECIMIENTO ANUAL DE LAS
EXPORTACIONES MANUFACTURERAS MEXICANAS

Periodo %

1970-77 16.0

1977-85 14.9

1986-90* 6.4 Escenario Pesimista
1986-90* 6.3 Escenario Optimista 1
1986-90* 6.3 Escenario Optimista 2
1986-90* 6.2 Escenario Optimista 3

Fuente: Cuadros 4,8,9y 10
* Sg considera el modelo final, que incluye solo las dos variables
explicatorias.
En cualqulera de las proyecciones, como se aprecia, el rimo de
crecimiento pierde dinamismo, ain en aquel en el cual se modifican en
40% la variable demanda externa (IDEMEX} y 100% la variable producti-
vidad (IPROD), simultaneamente, como el es el caso del Escenario
Optimista 3
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CAPITULO IV

PERSPECTIVAS

Como puede apreciarse, el modelo final desarrollado reune dos
caracteristicas importantes: a) la estimaclén es adecuada, ya que los
parametros resultaron ser insesgados, significativos y cumpliéndo con
todos los postulados tedrico-estadisticos. Ademas, las dos variables
definen las exportaciones, de acuerdo a los resultados, en poco mas
del 88%. La ofra caracteristica que tiene el modelo es ser buen predic-
tor, de acuerde los resultados de la prueba de Theil efectuada.

La variable explicativa més relevante fue la denominada IDEMEX, que
refleja en forma "proxy" la demanda externa. La rnisma resuitd ser
expflicatoria en un 55% de las exportaciones manufactureras, es decir,
decisiva para la promocién de las ventas al extranjero.

La ofra variable indepsndiente del modelo, IPROD, que reflefa la
productividad del sector manufacturero, determina el 44% de las
exportaciones. Dos puntos conviene resaltar de esta variable explicato-
ria. Primero, que es un elemento en constante ascenso, sin embargo,
su ritmo es bajo, como se puede medir, al crecer a un promedio de
2.5% anual entre 1970 y 1985.

Segundo, es una variable dificii de modificar, ya que la sstructura
productiva que tiene el pais genera resistencias a un proceso
modernizador, entendido como (a actualizacién de maquinaria, equipo,
procesos productivos y calificacién de ta mano de obra.
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En ese sentido, se puede ver el pronéstico realizado con el modelo. En
el caso pesimista, es decir, con la misma inercia de las exportaciones,
la tasa promedio anual llega a 6.4%, que se puede decir es el limite con
el actual esquema exportador, ya que al modificar una a una las
variables independientes, y luego simuitdneamente, la tasa ponderada
por afio baja respecto al prondstico pesimista.

Lo que también refleja la urgente necesidad de atacar tal aspecto,
pues, en el marco de una economia abierta, como se vislumbra,
teniéndo en cierta forma resuelto el aspecto de demanda, fo que
realmente logrard consolidar el proceso exportador serd la pro-
ductividad, de tal manera que por una parte, se abatan costos y por
otra, la calidad de los productos se eleve, para que estén en
condiciones de competir con otras naclones exportadoras.

Entonces, lograr que la productividad se eleve, tiene que ver con
aspectos endégenos de ia nueva industrializacién que el pais requiere.
De una parte, incrementar el coeficiente de ahorro e inversion, que
permita desarrollar a las economias de escala sobre la base
exportadora y del propic mercado interno.

De oftra, es indispensable una politica gubernamental de desarrollo
industrial, tecnolégico y de capacitacién de mano de obra, ya que sin
ellos, en un esquema de libre comercio, seguirdn siendo las ventajas
comparativas de 10s paises industrializados los que dicten el ritmo, area
y monto de las exportaciones manufactureras mexicanas.
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Asimismo, el crecimiento del mercado interno a ritmos mayores es
indispensable. Para ello es menester cambiar o iniciar la modificacién
de la distribucién del ingreso, en favor de los estratos de mas bajos
ingresos, y recuperar el salario real de las partes calificadas. De otra
manera, puede correrse el riesgo, ademds del soclal, de mantener la
excesiva concentracién de la riqueza, y con ello el peligro latente de la
fuga de capitales, o bien, el del *consumo suntuario”, que no lievaria a
una reactivacién de! mercado interno en forma sostenida.

Una posibilidad de aplicar la politica econémica estatal para elevar la
productividad con efectos redistributivos y de impulso al desarrollo
industrial y tecnolégico es utilizar la estructura dual del sector
manufacturero (pocas grandes empresas, por un lado, y un mar de
medianas, pequenas y microempresas, por otro). Al respecto, la idea
de Tavares es sugerente al analizar el caso japonés de la posgusrra
(dejando, cbviamente de lado los aspectos de tradicién e idiosicracia).

"El Jap6n mantiene deliberadamente una estructura
industrial dual, apoyada en estructuras técnicas y
financieras también duales, con lo que logra mantener los
répidos ritmos de absorcién de mano de obra requeridos
por la transformacién estructural del mercado de la
misma. Sin embargo, tal dualismo no implicéd
congelacién tecnolégica ni impidid que el sector de las
pequenas y medianas empresas creciese paralelamente,
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como tampoco provocd la acentuacién de tos desniveles
de productividad.

"En efecto, las empresas pequefas y medianas de Japon
se amplian y modernizan gracias a la compra de
maquinaria usada {naturalmente, a precios bajos) que les
venden las grandes empresas. Ello permitié al sector
industrial en su conjunto un aumento de los plazos de
depreclacién real del capital, sin implicar obsolescencia
progresiva, sino, al contrario, asegurando que el ritmo
acelerado de modernizacién de las empresas mayores se
realizara a costos mas bajos y se transmitieran ondas a
las menores.

"Otro mecanismo de arficulacién entre las empresas
pequefas y medianas, por una parte, y las grandes por la
otra, consiste en el progresivo aumento de la subcontra-
tacién que, en muchos de los casos, se traducia en el
establecimiento de relaciones del género matriz-filial,
Esta capacidad de asociacién entre dos estructuras
productivas a través de formas de organizacién duales vy
con introduccién medida pero continua de tecnologfa
mas avanzada, hizo posible que Japén gozara de las mas
allas tasas de produccién del mundo no socialista. De
esta rmanera se convertia en ventaja una desventaja
estructural de comienze que residia en un profundo
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‘desequilibrio factorial ' entre los recursos humanos y los
racursos naturales”{!).

En la formulacidén final del modelo, se debid excluir la varlable que
aludia a la tasa de cambio. La misma resultd insignificante, por lo
menos desde el punto de vista estadistico. Sin embargo, la teoria dice
que es una de las variables relevantes en cualquier proceso exporiador.

Ante tal hecho, {por qué en &! modelo resultd no significativa,
considerando que se "probé” con dos variables similares: el rezago del
peso frente al délar, es decir, el grado de sub o schrevaluacién del
peso {(RTC), y el indice de depreciacion (ITC)?

Al hablar de depreciacién de la moneda, se esta mencionando
jmplicitamente un procesc inflaclonario, que el pafs tuvo,
practicamente desde la milad de los setentas hasta la fecha. José
Manuel Quijano define asf la inflacidn:

“..la inflacidn es (...) un cambio en los precios refativos.
Mas aln, los precios internos se mueven con rapidez y
de manera persistente al alza (pera a distinta velocidadj,
para provocar, precisamente, cambios en los precios
relatives. Asi, un praceso inflacionario es un instrumento
redistributivo, en donde aigunos precios se elevan més
rapidamente que otros; y en donde la intensidad del

(1) Tavares, Marla Cancepeion. Qe la sustitucion de impontaciones al caphtalismo financiaro, FCE.
México, 1880, pp.245.
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proceso inflacionario esta dado por a) la rapidez can que
los precios rezagados tienden a aproximarse a los
precios lideres, y b) el efecto de difusidn que el precio
tiene sobre el resto"(®),

Desde el punto de vista monetario, una devaluacién corrige la
sobrevaluacién de la moneda local frente a 1a hegeménica, en el caso
mexicano e! peso ante el délar. Sin embargo, "una devaluacién que
solo elimina e! rezago anterior, conduce inevitablemente a otra
devaluacién, porque el encarecimiento relativo de todos los bienes
importados que sigue Inmediata y automaticamente a la primera
correccion en el tipo de cambio, provocard un nuavo rezago"(a).

Entences, subvaluar la moneda tiene implicaciones directas sobre todo
en aquellas empresas exportadoras que solo incorporan algun valor
agregado a muchos productos semi-elaborados, por lo que adn
cuando [a exportacion resulta beneficiada, la devaluacién cotidiana
alimenta el proceso inflacionario y por lo tanto costos. Quizd esto sea
parte de la explicacion teérica dei resultado de excluir esta variable en
el modelo final.

Pero adn hay mas. El menclonado autor de "México: Estado y Banca
Privada", midi6 el rezago del peso por areas, para el periodo 1970-80:
la industrial y la de consumo. En la primera incluyd articulos de

(2) Quijano, José Manuel, Méxlco: Estado y banca privada. CIDE, Ensayos 3, Colecclén Economia,
Méxlco, 1983. Primera relmpresion de la segunda ediclén. p. 97.

(3) Quijano, José Manuel. Méxlco: Estado y banca privada, CIDE, Ensayos 3. Colecclon Economia.
México, 1983. Primera relmpreslén da la segunda ediclén. pp. 99-100.
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produccién, materias primas elaboradas y materias primas no
elaboradas; en la segunda, alimentos elaborados, consumo no
alimenticio y los Indices de precios al consumidor.

De acuerdo a la informacién, en el &rea industrial no encontrd
evidencias de rezago del peso frente al ddlar, mientras que en el rea
de consumo si las detectd. De ello concluye que:

"a) No hay rezago en los articulos de produccidn ni en las
materias primas. Esto quiere decir que en la hipbtesis de
una fiberalizacidon comercial, los industriales de México
no encontrarian, en el diferencial de precios, un estimulo
para adquirir materias primas norteamericanas; pero con
base en la misma hipdtesis, cabe esperar que la
economia mexicana Sea invadida por alimenios
elaborados y arifculos de consumo no alimenticio,
reproduciéndo a una escala mayor lo que el modslo
aperturista chileno ha ensefiade hasta ta fecha.

“b) El rezago en el 4rea de consumo, que se percibse en
los precios al mayoreo y se agudiza cuando se comparan
los precios al menudeo, conduce a pensar que el punto
méas sensible en la balanza de pagos es la balanza
turfstica, cuyo saldo neto tendera a arrojar cifras positivas
decrecientes {y de continuar fa tendencia, cifras negati-
vas). La devaluacibn de tipo de cambio arrojfaria,
entonces resultados positivos sobre la balanza {uristica
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(desestimulando, ai menos, el viaje de mexicanos al
extranjero; aunque es poco probable que, en condiciones
recesivas de los Estados Unidos, se lograra un
Incremento sustancial en el ingreso de turistas), pero a
costa de esparcir sus efectos negativos sobre el resto de
la economia"(4),

De ello se puede deducir que la tasa de cambio puede ayudar a la
exportacién, pero no en forma decisiva, como lo consideran quienes la
anallzan desde 1a perspectiva neoclasica o liberal.

Las limitaciones del modelo. Solo considera dos variables, una
exdgena, la demanda externa, y otra endégena, fa productividad, pero
como la punta o manifestacién de la estructura productiva del pafs.

Estan ausentes factores como promocién de exportaciones y apoyos o

estimulos a las mismas, que pueden influir coyunturalmente en forma
positiva o negativa.

La simulacidén se hace como en todos los modelos econométricos,
ceteris paribus, es decir, considerando que los cambios en la
estructura productiva son minimos y que al cambiar evidentemente,
afectan la perspectiva que ofrece. Por tal razén, el prondstico que se
hace debe tomarse con todas las reservas del caso.

(4) Quijano, José Manuel, México: Estado y banca privada, CIDE. Ensayos 3. Colecclén Economla.
México, 1983, Primara relmpresion de la segunda ediclon. p. 110,
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ANEXO METODOLOGICO
Variable dependiente EXPMAND

Para la elaborédcién de la serie de datos de la variable independiente
EXPMAND (Cuadro 1), se consideré el valor en millones de délares de

la exportacién de manufacturas para el periodo de 1970-1985, de las
siguientes ramas:

Alimentos, bebidas y tabaco.

Textil, articulos de vestir e industria del cuero.
Industria de la madera.

Papel, imprenta e industria editorial.
Quimica.

Productos de pldstico y céucho.

Fabricacién de otros productos minerales no-metalicos.
Siderurgia.

Minerometalurgia.

Productos metdlicos, maquinaria y equipo.
Oftras industrias rnanufactureras.
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Yariable independiente IDEMEX

La variable independients IDEMEX (Cuadro 1), que se concibié come
un Indice de medicién de la demanda externa, a partir de considerar el
porcentaje de las exportaciones manufactureras mexicanas en el total
de las importaciones de los Estados Unidos, se elaboré de Ia siguiente
forma:

E! monto de las exportaciones mexicanas se dividié entre mil, para
hacerlas compatibles con las Importaciones estadounidenses.
Después de tenerlas en miles de millones de délares, se obtuvo la
proporcién en e! total de las compras de los Estados Unidos, y
enseguida, con esa serle, se tomo 1970 como bass, de lo cual resultd
el mencionado indice, y por tanto la variable Independiente que
representa en forma "proxy" la demanda de manufacturas del mundo.
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Variables independientes RTC ¢ [TC

Las variables independientes que reflejaban la tasa de camblo RTC e
ITC (Cuadro 2), se elaboraron de |a siguiente manera:

El rezago (RTC), resultd de la comparacién del indice de precios al
mayoreo en la economia mexicana, comparada con igual Indicador de
la econcmia estadcunidense y después se midi6 si las variaciones se
ajustaban o se rezagaban con respecto al diferencial de precios.

El indice de devaluacién (ITC), fue confeccionado como un indice
normal, con base en 1970. ’

Variable independiente IPROD

La tercer variable independiente utilizada en el modelo IPROD {Cuadro
3), resulté del cociente del Producto Interno Bruto del sector
manufacturero, a pesos de 1870, entre los empleados utilizados por el
sector. Después de realizar tal operacién, se indizé con base en 1970.
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CUADRO 1

Exportacién manufacturera mexicana y el
Indice de Deseabilidad de las Manufacturas Mexicanas

94

A B [+ 2] E
ARO IMP. TOT. EUA EXFMAND c/B % IDEMEX
(MILES DE MILLONES DE DOLARES)
1970 39.952 0.474 1.18 1.00
1871 45,563 0.622 1.37 1.15
1572 49.758 0.793 1.59 1.34
1973 71.338 0.894 1.25 1.06
1974 98.507 1.499 1,52 1.28
1978 99.310 1.194 1.20 1.0
1976 124.610 1.326 1,06 0.90
1977 151.530 1.555 1.03 0.86
1978 176,050 2.119 1.20 1.01
1979 210,290 2.372 1.13 0.95
1980 245.260 3.571 1.46 1.23
1981 232,739 4.098 1.78 1.48
1982 212.276 3,386 1.60 1.34
1983 20Q0.538 5.448 2.72 2.29
1984 217.890 €.986 3.21 2.70
1985 213,144 6.428 2.02 2.54

FUENTE: International Financial Statistics
IMF. varios volumenes. Washingten, USA.
La Economia Mexicana en Cifras.
NAFINSA, México, 1988,
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CUADRO 2

CALCULO DEL TIPO DE CAMBIO REAL DEL PESO
FRENTE AL DOLAR (BASE 1970=100)

B Cc D E =C/D
aRos IPM Mex TIPM EUA ITe A/B RTC
1970 100.0 100.0 100.0 100,00 1.00
1971 103.6 103.3 100.0 100.29 1.00
1972 106.3 107.9 100.0 98.52 1.02
1973 123.3 122.0 100.0 101.07 0.99
1974 151.2 145.0 100.0 104.28 0.96
1975 166.6 158.4 100.0 105.18 0.95
1976 204.0 165.7 159,7 123.11 1.30
1977 288.0 175.8 180.8 163,82 1.10
1978 333.3 i89.6 182.3 175.79 1.04
1979 394.3 213.4 182.5 184.77 0.99
1980 490.6 243.3 183.7 201.64 0.91
1981 613.3 265.3 209.8 231.17 0.91
1982 966.5 270.9 1188.0 356.77 3.33
1983 1933.0 274.2 1290.8 704.96 1.83
1384 3159.5 280.8 1679.8 1125.18 1.49
1985 4907.0 279.6 3580,0 1755.01 2.04
FUENTE: INDICADORES ECONOMICOS. BANCO DE MEXICO.

INTERNATIONAL FINANCIAL STATISTICS
IMF. VARIOS VOLUMENES. WASHINGTON, USA.
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CUADRO 3

CALCULO DE LA PRODUCTIVIDAD EN EL SECTOR MANUFACTURERO
{MILIONES DE PESOS DE 1970)

A B C=A/B D
aftos PIB Manuf EMPL. PRODUCTIVIDAD IPROD
(MILES)
1970 105,203 1726.0 61.0 1.00
1971 109,264 1772.0 61.7 1.01
1972 119,967 1831.0 65.5 1.07
1973 132,551  1925.0 68.9 1.13
1974 140,963  19%6.0 70.6 1.16
1975 148,057 2002.0 74.0 1.21
1976 155,517 2046.0 76.0 1.28
1977 161,037  2051.0 78.5 1.29
1978 176,816 2133.0 82.9 1.36
1979 185,613  2291,0 85.4 1.40
1980 209,681 2441.0 85.9 1.41
1981 224,326 2557.0 87.7 1.44
1982 217,852  2505.0 87.0 1.43
1983 202,026 2326.0 86.9 1.42
1984 211,683  2374.0 89.2 1.46
1985 223,886  2451.0 91.3 1.50

FUENTE: LA ECONOMIA MEXTICANA EN CIFRAS
NAFINSA. MEXICO, 1988.
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ESTIMACION EX-ANTE DE LAS EXPORTACIONES
CON EL MODELO:FINAL (2 VAR.)

EXPMAND = ~8.516 + 2.237 IDEMEX + 6.304 IPROD

AROS EXPMAND
70 0.025
71 0.424
72 1.227
73 0.979
74 1.660
75 1.371
76 1.377
77 1.540
78 2.317
79 2.435
80 3.124
81 3.873
82 3.496
83 5,558
84 6.728
85 6.622

IDEMEX
1.00
1.15
1.34
1.06
1.28
1.01
0.90
0.86
1.01
0.95
1.23
1.48
1.34
2.29
2.70
2.54

CUADRO 4

IPROD
1.00
1.01
1.07
1.13
1.16
1.21
1.25
1.29
1.36
1.40
1.41
1.44
1.43
1.42
1.46
1,50

101



-0.009
0.414
1.255
0.972
1,692
1.368
1.355
1.515
2.324
2.439
3.173
3.961
3.434
5.629
6.817
6.445

IDEMEX
1.00
1.15
1.34
1.06
1.28
1.01
0.50
0.86
1.01
0.95
1.22
1.48
1.34
2.29
2.70
2.54

CUADRO 4.1
ESTIMACION EX-ANTE DE LAS EXPORTACIONES
CON EL MODELO:DESECHADO (3 VAR.)
EXPMAN = -8.833 + 2.392 IDEMEX -.013 ITC + 6.445 IPROD
EXPMAND

ITc
1,00
1.00
1.00
1.00
1.00
1.00
1.60
1.81
1.82
1.83
1.84
2.10

11.88
12,91
16.80
35.80

IPROD
1,00
1.01
1.07
1.13
1.16
1.21
1.25
1,29
1.36
1.40
1.41
1.44
1.43
1.42
1.46
1.50
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CUADRO 5
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PRUEBA DE THEIL PARA EVALUAR CAPACIDAD DE PRONOSTICO
CON EL MODELO FINAL (2 VAR.)

ARos

1970
1971
1972
1973
1974
1975
1976
1977
1978
1979
1980
1981
1982
1983
1984
1985
SUMAS
RAIZ CUAD.

EXPMAND

0.474
0.622
0.793
0.894
1.499
1.194
1.326
1.555
2.119%
2,372
3.571
4.098
3.386
5.448
6,986
6.428

SUMAS

SUMA DENOMINADOR
RESULTADC DE THEIL

¥s - Ya

0.201601
0.039366
0.188234
0.007180
0.025921
0.031403
0.002631
0.000225
0.039128
0.003937
0.199674
0.050841
0.012166
0.01219%0
0.066698
0.037628
0.057426
0.239639

Ya~2

0.224676
0.386884
0.628849
0.799236
2.247001
1.425636
1.758276
2.418025
4.490161
5.626384
12.75204
16.79360
11.46499
29,68070
48.80419
41.31918
11.30124
3.361731
6,714277
0.035690

¥s~2

0.000625
0.179428
1.505185
0.957931

2.7556
1.880216
1.896955
2.371538
5.367608
5.928007
9.760312
14.99641
12.22411
30.89592
45.26248
43.85061
11.23856
3.352545



CUADRO 5.1
PRUEBA DE THEIL PARA EVALUAR CAPACIDAD DE PRONOSTICO
CON EL MODELO DESECHADO (3 VAR.)

Aflos EXPMAND Ys - Ya Ya*2 ¥s+2
1970 0,474 0.233289 0.224676 0.000081
1971 0.622 0,043160 0.386884 0.171603
1972 0,793 0.213841 0,628B849 1.576104
1973 0.894 0.,006141 0.799236 0.945503
1974 1.499 0.037233 2.247001 2.862728
1975 1.194 0.030404 1.425636 1.872436
1876 1.326 0.000857 1.758276 1.836808
1977 1.555 0.001626 2.418025 2.294213
1978 2.119 0,042197 4,490161 5.402932
1979 2.372 0.004445 5,626384 5.947135
1980 3.571 0.158619 12.75204 10,06620
1981 4.098 0.018855 16.79360 15,68703
1982 3.386 0.002322 11.46499 11,79366
1983 5,448 0,032679 29.68070 31.68311
1984 6,986 0,02B8653 48,80419 46.46775
1985 6.428 0,000281 41.31918 41.53518
SUMAS 0.053413 11.20124 11,25890
RAIZ CUAD. SUMAS 0.231112 3,361731 3.355429
SUMA DENOMINADOR 6,717161

RESULTADO DE THEIL 0.034406



aflos
1986
1987
1988
1989
1990

ESTIMACION EX-~POST DE LAS EXPORTACIONES

CON EL MODELO:FINAL (2 VAR.)

EXPMAND = -8.516 + 2.237 IDEMEX + 6.304 IPROD
VARIANDO: IDEMEX A 6% ANUAL, IPROD A 2.6%

EXPMAND
7.208
7.8185
8.453
9.120
9.819

CUADRO 6

IDEMEX

2.69
2.85
3.02
3.21
3.40

IPROD
1.54
1.58
1.62
1.66
1.70

105
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ARos
1986
1987
1988
1989
1990

ESTIMACION EX-POST DE LAS EXPORTACIONES

CUADRO 7

CON EL MODELO:DESECHADO (3 VAR.)
EXPMAN = -8.833 + 2.392 IDEMEX -.013 ITC + 6.445 IPROD

VARIANDO: IDEMEX A 6%, IPROD A 2.6% E ITC A 25.7%

EXPMAND
6.571
5.846
6.366
6.906
7.286

IDEMEX

2.69
2.85
3.02
3.21
3.40

ITC
73.20
178.20
189.80
202.20
229.40

IPROD
1.54
1.58
1.62
1.66
1.70
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AROS
1986
1987
1988
1989
1990

ESTIMACION EX-POST DE LAS EXPORTACIONES

CON EL MODELO:FINAL (2 VAR.)

EXPMAND = -8.516 + 2.237 IDEMEX + 6.304 IPROD
IDEMEX A 10% ANUAL,

VARIANDO:

EXPMAND
7.433
8.056
8.709
9.391

10.106

CUADRO 8

IDEMEX

2.79
2.96
3.14
3.33
3.53

IPRCD
1.54
1.58
1.62
1.66
1.70

IPROD A 2.6%
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aAfios
1986
1987
1988
1989
1990

ESTIMACION EX-POST DE LAS EXPORTACIONES

CUADRO 8.1

CON EL MODELO:DESECHADO (3 VAR.)
EXPMAN = -8.833 + 2.392 IDEMEX -.013 ITC + 6.445 IPROD

VARIANDO:

EXPMAND
6.814
6.104
6.639
7.1986
7.594

IDEMEX A 10%,

IDEMEX

2.79
2.96
3.14
3.33
3.53

ITC
73.20
178.20
189.80
202.20
229.40

IPROD A 2.6% E ITC A 25.7%

IPROD
1.54
1.58
1.62
1.66
1.70

109
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Afos
1986
1987
1988
1989
1990

111

CUADRO 9

ESTIMACION EX-POST DE LAS EXPORTACIONES

CON EL MODELO:FINAL (2 VAR.)

EXPMAND = -8.516 + 2.237 IDEMEX + 6.304 IPROD
VARIANDO:; IDEMEX A 6% ANUAL, IPROD A 5%

EXPMAND IDEMEX TPRCD .
7.435 2.69 1.58
-8.051 2.85 1.62
8.695 3.02 1.66
9.369 3.21 1.70

10,073 3.49 1.74



Aflos
1986
1987
1988
1989
1990

ESTIMACION EX-POST DE LAS EXPORTACIONES

CUADRC 9.1

CON EL MODELO:DESECHADO (3 VAR.)
EXPMAN = -8.833 + 2.392 IDEMEX -.013 ITC + 6.445 IPROD

VARIANDO:

EXPMAND
6.806
6.088
6.613
7.160
7.547

IDEMEX A 6%,
IDEMEX

2.69
2.85
3.02
3.21
3.40

ITC
73.20
178.20
189.80
202.20
229.40

IPROD A 5% E ITC A 25.7%

IPROD
1.58
1.62
1.66
1.70
1.74
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CUADRO 10

ESTIMACION EX-POST DE LAS EXPORTACIONES

CON EL MCDELO:FINAL (2 VAR.)

EXPMAND = -8.516 + 2.237 IDEMEX + 6.304 IPROD
VARIANDO: IDEMEX A 10% ANUAL, IPROD A 5%

aRos EXPMAND IDEMEX IPROD
1986 7.663 2.79 1,58
1987 8.292 2.96 1.62
1988 8.951 3.14 1.66
1989 9,640 3,33 1.70

1990 10.361 3.53 1.74

o



CUADRO 10.1

ESTIMACION EX-POST DE LAS EXPORTACIONES

CON EL MODELO:DESECHADO (3 VAR.)

EXPMAN = 8,833 + 2.392 IDEMEX -.013 ITC + 6.445 IPROD
VARIANDO: IDEMEX A 10%, IPROD A 5% E ITC A 25.7%

AROS EXPMAND IDEMEX ITC IPROD
1986 7.050 2.79 73.20 1.58
1987 6.346 2.96 178.20 1.62
1988 6.887 3.14 189.80 1.66
1989 7.449 3.33 202,20 1.70

1990 7.854 3.53 229.40 1.74



MILES DE MILL. DLS. @ =

[n]

GRAFICA 7

EXPORT.MANUFAC. ESTIMADAS CON DOS MOD.

-1 —T T T

1 1 1 T T r L | I T 1 I 1 1 1 I

70 71 72 73 74 75 76 77 78 7% 80 B1 B2 B3 B4 85 Bto 87a 830 89a 90a

EXPORT. ESTIMADA 2V

ARQS
+ EXPORT. ESTIMAD. 3V

9TT



‘ ANEXO ?
DE
* REGRESIONES



VARIABLES Y OBSERVACIONES UTILIZADAS EN LAS REGRESIONES

DATE

1970
1971
1972
1973
1974
1975
1976
1977
1g97e
1979
1980
1981
1982
1983
1984
1985

EXPMAND

0.474
0.622
0.793
0,894
1.499
1.194
1.326
1.555
2.119
2.372
3.571
4,098
3,386
5.448
6.986
6.428

IDEMEX

1.000
1.150
1.340
1.060
1.280
1.010
0.900
0.860
1.010
0.950
1.230
1.480
1.340
2.290
2.7¢00
2.540

IPROD

1.000
1.010
1.070
1.130
1.160
1.210
1.250
1.290
1.360
1.400
1.410
1.440
1.430
1.420
1.460
1.500

RIC

1.000
1.000
1.020
0.590
0.960
0.950
1.300
1.100
1.040
©.990
0.910
0.910
3,330
1.830
1.4%0
2.040

ITC

1.000
1.000
1.000
1.000
1.000
1.000
1.597
1.808
1.823
1.825
1.837
2.098
11.880
12.908
16.798
35.800
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CUADRO: REGRESION 1

REGRESSTON ANALYSIS

DEPENDENT VAR: EXPMAND

RANGE: 1870 TO 1985 # OBS:16
VARIABLE COEFF STD ERR  T-STAT
CONSTANT -8,590 0.558 =-15.2373
IDEMEX 2.264 0.142 15.857
RTC =0.109 0.125 -0.875
IPRCD 6.443 0.514 12.835
R-8Q: 0.987 CORR R=-5Q 0.983
SER: 0.268 SSR: 0.863
F(3,12)= 304.076 DW: 1.499

118



CUADRO: REGRESION 2

REGRESSION ANALYSIS

DEPENDENT VAR: EXPMAND

RANGE: 1970 TO 1985 F OBS:16
VARIABLE COEFF STD ERR T-STAT
. CONSTANT 0.671 1.128 0.598
RTIC 1.534 0.782 1.961
R-5Q: 0.215 CORR R-5Q 0.159
SER: 1.930 SSR: 52,179

F{1,14)=  3.846 DW: 0,928
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CUADRO: REGRESION 3

REGRESSION ANALYSIS

DEPENDENT VAR: EXPMAND

RANGE: 1970 TO 1985 # 0BS:16
VARIABLE COEFF STD ERR T~-5TAT
CONSTANT -2.021 0.699 ~2.888
IDEMEX 3.037 0.464 6.536
RTC 0,376 0.430 0.875
R-SQ: 0.817 CORR R~5Q 0.788
SER: 0.967 SSR: 12.172
F(2,13)= 29,019 DW: 0.323
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CUADRO: REGRESION 4

REGRESSION ANALYSIS

DEPENDENT VAR: EXPMAND

RANGE: 1970 TO 1985 # OBS:16
VARIABLE COEFF STD ERR  T-STAT
CONSTANT ~10.542 2.453  ~4.296
RTC 0.326 0.551 0.592
1PROD 9,962 2,087 4.772
R-5Q: 0.714 CORR R-SQ  0.671
SER; 1.207 SSR: 18,962
F(2,13)=  16.300 DW: 0.766
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CUADRO: REGRESION 5

REGRESSION ANALYSIS

DEPENDENT VAR: EXPMAND

RANGE: 1970 TO 1985 # 0BS:16
VARIABLE COEFF STD ERR  T-STAT
CONSTANT ~8.833 0.642 -13.739
IDEMEX 2.392 0.214 11.172
IPROD 6.445 0.508 12.681
ITe ~0.013 0.013 ~0.950
R-5Q: 0.987 CORR R-S5Q 0.983
SER: 9,266 S8SR: 0.854
F(3,12)= 307,353 Dvis 1.502
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CUADRO: REGRESION 6

REGRESSION ANALYSIS

DEPENDENT VAR: EXPMAND

RANGE: 1970 TO 1985 # OBS:16
VARIABLE COEFF STD BERR T-STAT
CONSTANT 1.619 0.387 4.181
ITC 0.178 0.035 5.023
R-5Q: 0.643 CORR R-5Q 0.617
SER: 1.302 SSR: 23.736

F(1,14)= 25.232 DW: 1.200
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CUADRO: REGRESION 7

REGRESSION ANALYSIS

DEPENDENT VAR: EXPMAND

RANGE: 1970 TO 1985 # OBS:16
VARIABLE COEFF STD ERR T~STAT
CONSTANT -1,281 0.883 -1.450
IDEMEX 2.695 0.775 3.474
ITC 0.038 0.048 0.785
R-5Q: 0.814 CORR R~SQ 0.786
SER: 0.972 SSR: 12.307
F(2,13)= 28.630 DW: 0.274
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CUADRO: REGRESION 8

REGRESSION ANALYSIS

DEPENDENT VAR: EXPMAND

RANGE: 1870 TO 1385 # OBS:16
VARIABLE COEFF STD ERR  T-STAT
CONSTANT -7.034 2.018 -3.,483
IPROD 7.079 1.638 4.32¢0
ITC 0.104 0.029 3.603
R-5Q: 0.853 CORR R-5Q 0.8
SER: 0.865 SS5R: 9.743

F(2,13)= 37.872 DW: 1.828
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CUADRO: REGRESION 9

REGRESSTON ANALYSIS

DEPENDENT VAR: EXPMAND

RANGE: 1970 TO 1985 # OB5;16
VARIABLE COEFF STD ERR T~STAT
CONSTANT . =8.516 0,547 =15.557
IDEMEX 2.237 0.138 16,203
IPROD 6.304 0.484 13.014
R=-5Q: 0.986 CORR R~5Q 0.984
SER: 0.265 SSR: 0.918

F(2,13)= 464.053 bW 1.563
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