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[ N T R o D u e e I o N 

Bl proceso inflacionario qu.e vivimos y la falta de liquidez 11 

la que· se enfrentan hoy dia la mayoría de las empresas 

aedianas y·pequeñas, ha motivado al administrador a buscar 

nuevas fuentes de financiamiento que ofrezcan alternativas 

en cuanto a costo ·Y disponibilidad, además de otras 

estratégias encaminadas a lograr, con dinamismo y con gran 

visión, 'una posición preponderante en el mercado en que 

compite, o bien, mantener la penetración lograda a través 

de grandes esfuerzos. 

Los datos estadísticos recopilados por instituciones 

oficiales revelan que la industria manufacturera, la pequeña 

y aediana empresa sólo participan del 15% del financiamiento 

bancario disponible, no obstante representan el 98% del 

número total de estlllllecimientos y dan empleo al 80% del 

personal ocupado. 
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La mayor parte del crédito disponible (85%) se destina al 

financiamiento de las operaciones de un grupo muy pequefto de 

empreGas (2%), las cuales dán empleo a sólo el 20% de los 

trabajadores contratados en la industria. 

Lo anterior obedece entre otras causas, al hecho de que las 

instituciones financieras, no tienen abierta la opción de 

distribuir con amplitud sus recursos, debido a la falta de 

mecanismos, instrumentos y legislación adecuada que 

aceptar las garantías susceptibles de ser ofrecidas 

pequefta y mediana empresa. 

permita 

por la 

El desconocimiento de nuevas técnicas o fórmulas financieras 

es, en muchas ocasiones, la principal razón del fracaso de 

las pequeftas y medianas empresas. Así mismo., una selección 

inadecuada para el negocio puede resultar un verdadero 

obstáculo. 

Es, por ello, que el e~tudio de 

financieras adquiere día a día 

las diferentes fórmulas 

mayor importancia. El 

empresario.no debe conformarse con el conocimiento que tiene 

de las prácticas bancarias tradicionales sino que, debe estar 

atento a toda fórmula financiera que surja en el mercado, 

como lo es el factoraje, que pudiera resultar, en un momento 

dado, la más adecuada. 
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Bs el factoraje, una opción administrativa y financiera a 

corto plazo, la más reciente en nuestro país y que por su 

disefto se constituye en un factor dinámico de grandes 

posibilidades para la industria y el comercio. Es a través 

de la operación de factoraje que el empresario logra resolver 

su problema de liquidez, ya que al entregar (vender) toda o 

una. ·parte iaportante ·de su cartera a la empresa 

especializada, consigue· con ello realizar de inmediato una 

gran parte de la aisma, aumentando sensiblemente su flujo de 

caja, sin cargar su balance con pasivos adicionales. 

Bl empr~sario logra convertir en efectivo sus cuentas por 

cobrar, representadas éstas por facturas, contra-recibos u 

otros documentos análogos. 

11 factoraje no viene a suplir otras fuentes de 

financiamiento, ya que por sus características tan especiales 

sólo complementa el abanico de alternativas. 

propósito, las empresas de factoraje ofrecen 

técnicos altamente especializados, un verdadero 

con este 

servicios 

sistema 

integral enfocado a lograr la eficiencia del manejo de las 

cuentas por cobrar. 
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En consecuencia se deben tomar consideraciones especificas, 

como qué recursos se destinarán para financiar al cliente, 

cuánto se necesitará para financiar su producción, a que 

compradores se les otorgará crédito y a . cuales se les 

solicitará su pago de contado, cuántos empleados se 

requerirán para administrar la cobranza, tanto local como 

foránea; a quien se solicitarán referencias sobre moralidad y 

puntualidad en el pago de los compradores. Sin duda, éstas 

son labores que la empresa realiza con mucho cuidado. Y son 

tareas, tan delicadas que, siempre es bienvenida la 

colaboración de un experto en el manejo de cuentas por 

cobrar, no únicamente para contribuir a decidir sobre lo 

anteriormente planteado, sino para informarse de las 

tendencias del mercado, es decir, si los plazos de venta en 

qeneral se están acortando o, por lo contrario, se han 

extendido, y con ello poder realizar la decisión más 

acertada. 
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N 1 T O D O L O G I A D 1 L A INVBSTIGACION 

Para la realización de este trabajo mantuvimos una serie de 

entrevistas 

percatándonos 

para obtener 

con pequenos medianos 

de los grandes obstáculos a que 

la liquidez necesaria que 

empresarios, 

se enfrentan 

solvente sus 

necésidades.~n el corto_plazo, limitándolos enormemente para 

continuar con su cr~cimiento. 

Por lo que nuestro objetivo es dar a conocer a los 

empresarios de pequenos y medianos negocios, una opción de 

financialÍltento que les brinde dinero en efectivo para aplicar 

directamente al capital de trabajo a través de la venta de 

sus cuentas por cobrar, y con esto también coadyuvar al 

desarrollo del pais abatiendo la inflación. 

Al mismo tiempo deseamos aportar el presente Seminario de 

Investigación a nuestros colegas Lasallistas y a la comunidad 

Universitaria, que nos ha brindado la oportunidad de llegar 

hasta esta importante etapa de nuestra vida profesional. 

Para documentarnos sobre la investigación a realizar acudimos 

al FOGAIN,· INEGI, las bibliotecas de NAFINSA, UNIVERSIDAD LA 

SALLB, EL INSTITUTO TECNOLOGICO AUTONOMO DE MEXICO (ITAM), de 

donde recabamos información sobre la Pequena y Mediana 
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empresa acerca de su definición, sus antecedentes, su 

clasificación, asi como los Fondos de Desarrollo Económico y 

el crédito en los cuales puede apoyarse; con respecto a la 

1nfor11ación sobre el Factoraje recibimos apoyo y orientación 

de Grupo Fin, S.A. DB c.v. y casa de Bolsa Inverlat, S.A. os 

c.v., con lo cual estuvimos en posibilidad de mostrarles a 

dichos eapresarios si es el Factoraje una alternativa viable 

pare le solución de problemas de liquidez que se le presenten 

a la empresa pequella y mediana durante su vida productiva, 

adem6s de los requisitos y beneficios que de él se pueden 

obtener, asi como le elaboración de un caso práctico que les 

permitiera analizar le forma en que se veria modificada su 

empresa al ceder las cuentas por cobrar a una empresa ~e 

Factoraje. 

Sn bese a lo anterior la hipótesis ha comprobar es si "es el 

Factoraje una alternativa viable para la solución de 

problemas de liquidez que se le presenten a la empresa 

pequella y mediana durante su vida productiva". 
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1.1 EMPRESAS PEQUEnAs y MEDIANAS 
============================ 

La importancia de la pequeña y mediana industria no sólo 

puede medirse por el número de establecimientos, sino por el 

capital invertido que representan; por el valor de su 

producción; por el valor agregado, por las materias primas 

que consumen, por la formación de capital fijo; por los 

empleos que generan, y por la capacidad de compra que dan a 

la población trabajadora a través de los sueldos y salarios. 

Las empresas pequeñas y medianas tienen una gran relevancia 

dentro de la actividad económica y de la estructura 

industrial de México, debido a que hoy por hoy, se han 

constituido en uno de los pilares básicos del desarrollo 

industrial del pais. 
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En Países en proceso de desarrollo como lo es México y en 

los altamente industrializados, existe una base industrial, 

cuya integración puede ser deficiente o responder con 

eficacia a la demanda del mercado interno de cada país, o su 

correspondiente demanda internacional. sin embargo, en 

cualquier actividad industrial existe la pequefta y mediana 

industria. Es parte de la estructura industrial y en 

cualquier caso es significativa. 

Tiene además una: 

a) Importancia económica 

b) Social y 

c) De servicio 

1.1.1 IMPORTANCIA ECONOMICA 

La pequefta y la mediana empresa, al surgir muchos años antes 

de que naciera el capitalismo industrial, tenía como fuente 

creadora las necesidades primarias del hombre, como el 

tallado de la piedra, el trabajo de metales, la manufactura 

de prendas de vestir y ornamentales, etc. Así se constituyó 
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no sólo en fuente de abastecimiento de artículos para el 

consumo, sino al mismo tiempo en la piedra angular que· había 

de propiciar el desarrollo de las fuerzas productivas, y es 

principalmente la industria de modestos recursos donde se 

apoya la revolución industrial y con ello la tecnología que 

hoy fundamentan y desarrollan las grandes empresas. 

En HéxÍ~o. desde la etapa de la vida independiente, el 

fenómeno de la industrialización despuntó con industrias como 

la textil, productos alimenticios, muebles de madera, 

productos químicos,. etc. Antes de 1910, había surgido la 

Fundidora de Fierro y Acero de Monterrey, la industria del 

cemento, la industria del jabón y entre otras la artesanía 

casera, utilitaria y de ornato. 

Después de la Revolución Mexicana, al ampliarse el mercado 

interno, aparecieron más empresas grandes, medianas y 

pequeñas. Pero lo predominante en esta estructura industrial, 

que crece y se desarrolla permanentemente, es la pequefia y 

mediana industr'ia. 

"En 1930, según cifras que ha elaborado el Fogain en base a 

la pequefia y mediana industria del país, por el 

establecimientos, representaba el 12% del 

número de 

total de 

transformación, en tanto que el 86.4% correspondía a la 



micro industria, es decir talleres y artesanías. Para 1950, 

el mismo sector de la pequeña y mediana industria 

representaba 25.5% ; la industria menor que peqeña redujo su 

participación a 71.9% En 1955, la pequeña y mediana 

industria significó 45.8% y la artesanía 51.9% En 1960, la 

industria pequeña y mediana representó el 56.7% y los 

talleres artesanal~•. 42.8% Para 1965 la misma pequeña y 

mediana industria, ascendió ligeramente a 41.8% . El censo 

industrial de 1971 reportó de 118,740 establecimientos de la 

industria de transformación, de los cuales el 64.64%, eran 

industrias medianas y pequeñas, el 34.92% talleres y 

artesanías, y sólo el 0.44% equivalierón a 523 industrias 

con capital contable mayor de 25 millones de pesos" (1) 

Los datos estadísticos recopilados por instituciones 

oficiales revelan que la industria manufacturera, la pequefta 

y mediana empresa sólo participan del 15% del financiamiento 

bancario disponible, no obstante representan el 98% del 

número total de establecimientos y dan empleo al 80% del 

personal ocupado. 

(1) FOGAIN (NAFINSA), CARACTERISTICAS DE LA INDUSTRIA PEQUEílA 
! MEDIANA, HEXICO, D.F. TOMO I, p."""fO~ 
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Al observar la evolución histórica de la estructt1ra 

industrial en Mé:<ico, por tamali.os o niveles, podemos concluir 

lo siguiente: 

a) La dinámica de la economía mexicana propicia 

necesariamente el crecimiento de sus componentes. Es decir, 

al crecer el producto nacional bruto, crecen los elementos 

que lo componen, entre ellos el sector industrial. 

b) El crecimiento del sector industrial, dentro de la 

economía, hace que aumente la dimensión de las unidades 

productivas, por lo que los niveles de industria se 

trasladan de artesanales o de incipiente industria, a la 

pequena industria y, de éstos a los niveles medianos o 

grandes, o sea, lo que en 1930 era artesanía o muy pequefia 

industria, dejó de serlo para convertirse · en pequeña y 

mediana industria y, lo que era mediana industria se 

convirtió en gran empresa. 
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1.1.2 IMPORTANCIA SOCIAL 

La importancia de la pequeña y mediana industria, en 

cualquier pais, no importando su grado de .industrialización, 

no sólo es de carácter económico, sino también de orden 

social. 

La pequefia y mediana industria al incorporar fuérza de 

trabajo al sector manufacturero, proveniente del agro-

mexicano contribuye, por un lado, a elevar a un rango social 

a este sector de desocupados a ocupados, debido a la 

capacidad de compra que les proporciona la industria, a 

través de sus salarios y por los bienes que adquieran con él. 

Por otro lado, contribuye a formar y a capacitar la mano de 

obra que por su estructura educacional, característica de 

países en proceso de desarrollo, no habría los elementos 

para su entrenamiento y capacitación. 

Asimismo, en un país en proceso de permanente cambio, hacia 

una estructura industrial más compleja, pero que aún no ha 

logrado desarrollar la capacidad gerencial, a niveles con que 

cuentan naciones como los Estados Unidos de América, 

Inglaterra, Francia, Alemania o Japón, la pequeaa y mediana 
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industria se constituye en la escuela práctica. E11 ella se 

gesta la formación gerencial que nec~sita forzosamente un 

país para mejorar su estructura administrativa-productiva 

para una sólida y pujante industria. 

Es responsabilidad social de la pequefia y mediana industria 

reducir sus costos y mejorar su calidad de manera 

insoslayable, para que contribuyan con efectividad a 

propiciar y desarrollar el mercado interno. Es decir. en 

nuestro país existen aún considerables sectores marginados 

del uso y consumo no sólo de articules procedentes de la 

industria del calzado, el vestido. la alimentación y el 

alojamiento, sino de bienes, intermedios y duraderos. 

ta pequefia y mediana industria contribuye a-elevar el nivel 

de ingresos de la población. 
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1.1.3 IMPORTANCIA DE SERVICIO 

La empresa es la unidad económica que produce bienes y 

servicios para tin mercado y que es una célula de organización 

tal que en nuestro tiempo desempefta un papel fundamental en 

nuestra vida productiva y se. convierte en la unidad en la 

cual podemos encontrar satisfacciones, desarrollo personal y 

una fuente digna de ingresos que nos permita mantener un 

nivel de vida. 

Esta célula llamada empresa produce los bienes y servicios 

que la sociedad demanda y necesita para satisfacer sus 

necesidades; además identifica necesidades no satisfechas y 

desarrolla los bienes y servicios necesarios para 

satisfacerlas. 

Estas y· otras ventajas de orden económico, social y de 

servicio caracterizan a la pequeda y mediana empresa. 
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1. 2 CLASIFICACION DE EMPRESAS PEQUEllAS Y ~:I;DIPJlAS 

================================================= 

Hemos destacado el valor económico, ·social y de servicio del 

sector intermedio que es la pequeña y mediana industria y la 

Secretaría de Hacienda y crédito Público se ha preocupado por 

apoya:_. y fomentar a estas empresas estratégicamente 

imp~rtantes _ _pero débil e~:' 

La Secretaría de Hacienda y crédito Público se vió en 

la necesidad de delimitar la estructura industrial por 

niveles: Industria micro, pequeña y mediana, y gran empresa, 

en base al capital contable; por ser el principal factor de 

la estructura de la empresa, es el que más se adapta a las 

necesidades funcionales de clasificación de la pequeña y 

mediana empresa. 

En diversos paises, industrializados o no, también existe 

esta preocupación por estratificar el sector industrial. A 

efecto de coilocer el tamaiio de las empresac; e!:isten en 

México una serie de parámetros o criterios que analizados 

tanto individualmente como en conjunto, nos permiten 

determinar la potencialidad de cierta empresa con relación al 

resto de las empresas que se encuentran dentro del mismo giro 

industrial o comercial. 
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Para ello, se usan algunos parámetros que a saber son: 

1.- Capital invertido, comparando el capital social 

declarado contra el capital social aportado. 

2.- Número total de empleados. 

3.- Volúmen anual de ventas totales (ventas brutas). 

4.- Volúmen de producción promedio, es decir, 

utilización de la capacidad instalada. 

5.- Rotación promedio de inventarios, dependiendo del 

giro de la empresa. 

6.- Porcentdje de participación en el mercado (global 

y por producto). 

7.- Niveles de especialización y automatización dentro 

de las lineas de producción. 

s.- Tipo de organización legal 

administrativa. 

y estructura 

9.- Grado de integración dentro de la industria tanto 

vertical como horizontal. 

10.- Capacidad en la obtención de crédito blandos. 

11.- Activos circulantes disponibles, contra pasivos a 

corto plazo, es decir, grado de apalancamiento 

financiero. 

12.- Tamaño físico 

superficie del 

activos fijos. 
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13.- Capital neto de trabajo que sirva para el 

financiamiento de nuevos productos. 

se muestran a continuación algunos de los . parámetros que 

utilizan instituciones financieras para clasificar a las 

empresas. 

1.2.1 PARAMETROS BANCARIOS 

BAllAME% Y NAFINSA 

TIPO DE 
EMPRESA 

MICRO 

PEQUEflA 

MEDIANA 

GRANDE -

# DE EMPLEADOS 

HASTA 15 

DE 16 A 100 

DE 101 A 250 

HAS DE 250 

VOLUMEN ANUAL 
DE VENTAS 

(M!LLONES DE PESOS) 

300 

301 A 3,400 

3,401 A 6,500 

6,501 o más 

NOTA.-TODAS LAS INSTITUCIONES BANCARIAS UTILIZAN ESTOS MISMOS 

PARAMETROS PARA LA CLASIFICACION DE EMPRESAS. 
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Una clasificación importante de considerar además de las 

anteriormente señaladas, es la siguiente: 

=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-= 
TIPO DE 
EMPRESA 

MICRO 

PEQUE!lA 

MEDIANA 

CAPITAL APORTADO 
(INVERSIO!I Ell ACTIVOS) 

25,000 A 25'000,000 

25'000,001 A l00'000,000 

MAS DE 100'000,000 

1. 2. 2 DESDE EL PU?lTO DE VISTA DE SU ADMUlISTRACION 

Las empresas pequefias dejan que el futuro se presente tal y 

como venga, ya que consideran que son bastantes los problemas 

que se tienen para preocuparse hoy en día, la administración 

es por lo general de una sola persona, como consecuencia de 

lo anterior, el dueño o administrador, por lo regular se 

niega a transmitir los secretos de su negocio para no 

desarrollar posibles amenazas de competencia; es decir, él 

solo dirige el negocio y toma las decisiones. 

Un solo error del propietario o Director General y la empresa 

seguramente irá al fracaso, administración 100% familiar. 
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Por otro lado en las empresas grandes se planeo., se ho.cen 

presupuestos y proyectos a largo plazo; estableciendo las 

bases para años veru..cleros (la administración es por lo 

general diversificada) como consecuencia de lo anterior, las 

grandes empresas desconcentran su adrainistración; tienen 

programas de capacitación para sus ejecutivos y contratan 

personal que será entrenado y desarrollado para puestos 

importantes (con toma de decisiones) los errores de 

administraciOn causados por una sola persona, por lo general 

no son de fatales consecuencias. 

1. 3 CONTRIBUCION Dll LA PllQUllllA Y MEDIAllA c;.:?llllSA A LA 

ECONOHIA NACIO!IAL 

La importancia que representa la pequeña y mediana empresa 

dentro de la economía nacional queda de manifiesto en la 

aportación de este sector al producto interno bruto (PIB). 

El PIB es el indicador macroeconómico que representa de forma 

más real el movimiento de productos y servicios dentro del 

país, a diferencia del producto nacional neto (PN!I) Y del 

producto nacional bruto (PllB), cuyos tratamientos incluyen la 

entrada de dinero al país y las depreciaciones. 
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"De acuerdo con las estadísticas de 1983-1986, el PIB total 

disminuyó 0.5%, en 1984 experimentó un aumento a 1.5%, 

situación que prevaleció durante 1985 y en 1986 volvió a 

disminuir para 1987 el PIB creció 1.6% y para 1988 creció 

1.4% " (*). 

"Para el año de 1989 el PIB en términos reales creció 2.9% 

contra la cifra revisada de l. 4% del año anterior". ( •) 

Ahora bien, si examinamos el PIB por sectores, veremos que la 

industria manufacturera y el conjunto que forman comercios, 

restaurantes y hoteles representaron el 47.86% del total del 

PIB, este porcentaje corresponde a más del 90% a la pequeña y 

mediana empresa debido a que sólo en la industria 

manufacturera, este sector representa alrededor del 98% del 

total de empresas que se dedican a esta actividad. Es decir, 

que si tornamos en cuenta la proporción de empresas pequefias y 

medianas en las diferentes actividades productivas, nos 

daremos cuenta que este sector aporta aproximadamente un 48% 

del total del PIB. 

(*) DATOS PROPORCIONADOS POR EL BANCO DE HEXICO, INSTITUTO 
NACIONAL DE ESTADISTICA GEOGRAFIA E INFORMATICA 
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Otro aspecto importante lo constituye el hecho de que la 

pequeña y mediana empresa tiene constituido su capital por un 

73\ de participación privada y sólo un 22% de participación 

extranjera, además de un mínimo porcentaje de participación 

estatal. 

1. 4 ·TI.POS DE. ORGANIZACIONES LEGALES MAS cmnnms Ell LAS 
=================~================================= 
EMPRESAS PEQUERAS Y MEDIANAS 
=============~============== 

Los tipos de organizaciones legales son: 

1.- EL PROPIETARIO INDIVIDUAL 

2.- LA SOCIEDAD PERSONALISTA O EN NOMBRE COLECTIVO 

3,- LA SOCIEDAD EN COMANDITA SIMPLE 

4.- LA ASOCIACION ESTATUTARIA DE SOCIEDADES (S. DE R.L.) 

S.- LA ASOCIACION CIVIL 

6.- EL TRUST COMERCIAL 

7.- LA SOCIEDAD ANONIHA 

un empresario no debe pensar en ningún tipo de organización 

como permanente; ya que ésta deberá irse modificando conforme 

el negocio va creciendo, ya que al crecer éste, sus 

operaciones y su situación financiera y fiscal, habrá de 

cambiar también. 
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l.- PROPIETARIO INDIVIDUAL 

"El individuo que tiene capacidad requerida adquiere la 

calidad de comerciante cuando hace del comercio su ocupación 

ordinaria, o bien, la persona física que profesionalmente 

realiza actos de comercio por cuenta propia y que tiene como 

fin organizar, explotar, traspasar o liquidar una negociación 

o empresa de carácter lucrativo" (2). 

VENTAJAS: 

1.- Fácil de organizar y disolver (simplicidad en la 

organizaciónl 

2.- se requiere poco capital 

3.- control total por parte del dueño 

4.- Todas las utilidades pertenecen al dueño 

s.- Hay ciertos ahorros fiscales y beneficios 

DESVENTAJAS: 

1.- Responsabilidad ilimitada 

2.- Falta de continuidad al faltar el dueño 

3.- Restricción en la obtención de capital 

4.- Restricción en cuanto a tamaño 

(21 CODIGO DE COMERCIO Y LEYES COMPLEMENTARIAS. EDITORIAL 
PURRUJLMEXICO, D.F-;- p,3 

17 



Z.- SOCIEDAD PERSONALISTA Q EN NOMBRE COLECTIVO 

"Es aquella que existe bajo una razón social y en la que 

todos los socios responden de modo subsidiario, ilimitada y 

solidariamente, de las obligaciones sociales" ( 3). 

VENTAJAS: 

1.- Fácil de organizar 

2.- Se requiere poco capital 

3.- se puede disponer de mayores recursos 

4.- Hay una base administrativa más amplia 

s.- Status legal 

DESVENTAJAS: 

l.- Responsabilidad ilimitada 

2.- Autoridad dividida 

3.- Falta de continuidad 

4.- Restricciones de capital 

5.- Limitaciones en cuanto al tamafio 

6.- Los copropietarios pueden aportar: propiedades, dinero, 
habilidad, trabajo, etc. 

7.- se hace un convenio por escrito en donde se asientan los 
derechos y las obligaciones de cada socio 

(3) IBIDEM, p. lBQ 
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8.- Todos los socios tienen iguales 
administración de la empresa 

derechos en la 

9.- Tanto al morir un socio, como si alguno de los socios 
quisiera disolver la empresa, en ambos casos la 
sociedad dejaría automáticamente de existir. 

3.- SOCIEDAD EN COMANDITA SIMPLE 

11 Es la que existe bajo una razón social y se compone de uno o 

de varios socios comanditados que responden, de manera 

subsidiaria, ilimitada y solidariamente, de las obligaciones 

sociales, y de uno o varios comanditarios que únicamente 

están obligados al pago de sus aportaciones" ( 4). 

La diferencia de ésta con la sociedad en nombre colectivo 

radica en que aquí la ley permite a las personas que deseen 

aportar dinero a la sociedad en calidad de socios, puedan 

limitar su responsabilidad al monto de lo aportado. 

( 4) IBIDEH, P.. 184 
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4.- LA ASDCIACIDN ESTATUTARIA DE SOCIEDADES 12..:_ ~ R.L.) 

11 Es la que se constituye entre socios que solamente están 

obligados al pago de sus aportaciones, sin que las partes 

sociales puedan estar representadas por titules negociables, 

a la orden o al portador, pues sólo serán cedibles en los 

casos y con los requisitos que se establece en la ley" ( 5). 

Esta difiere de la sociedad en comandita en que todos los 

miembros tienen una responsabilidad limitada, y los 

intereses de la empresa son transferibles. A este tipo de 

organización se le llama "SOCIEDAD DE RESPONSABILIDAD 

LIMITADA" o S DE RL. 

DESVENTAJAS: 

1.- La ley marca un mínimo de personas pnra formar la 

sociedad 

2.- La ley marca un límite para la duración de la sociedad 

sin que se fije un método para renovar la vida de la 

asociación 

3.- se tiene el riesgo de caer en una responsabilidad 

ilimitada, por no cumplir con las disposiciones legales 

y/o los requisitos que reglamentan su funcionamiento 

(5) IBIDEH, p. 165 
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5, - LA ASOCIACION CIVIL 

"La existencia de una finalidad común a todos los que en 

ellos intervienen es característica de los negocios sociales. 

cuando tal finalidad no sea preponderamente económica, sino 

artística, cultural, deportiva, religiosa, etc., se esta en 

presencia de una asociación civil, a condición, además, de 

que no sea meramente transitoria dicha finalidad. Sin embargo 

no se excluye la posibilidad de que, de modo accesorio, el 

fin de la asociación civil tenga un carácter económico, pues 

en la práctica sería imposible que funcionase una asociación, 

si al constituirla no se proveyese a la obtención de los 

recursos económicos necesarios para su sostenimiento" (6) 

6, - fil: TRUST COMERCIAL 

El Fideicomiso (TRUST) comercial es una organización 

creada por un testamento o declaración de Fideicomiso en el 

cual los 

transferidos 

activos pertenecientes a una 

a una Fiduciaria para que sean 

empresa son 

administrados 

en beneficio o provecho de las personas que sean titulares 

(6) CODIGO CIVIL, EDITORIAL PURRUA, HEXICO D.F., p. 459 
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de los certificados. El trust comercial es una sociedad 

para fines fiscales y por lo tanto es gravada lo mismo que 

una sociedad Anónima 

7.- SOCIEDAD J\NONIHJ\ 

"Es la que existe bajo una denominación y se compone 

exclusivamente de socios cuya obligación se limita al pago de 

sus acciones" (7). 

Una Sociedad Anónima es una agrupación de personas que 

tiene una personalidad jurídica distinta a la de los miembros 

que la integran (accionistas) 

Los derechos, las obligaciones y demás relaciones legales 

que surjan de la empresa, se consideran como si la sociedad 

fuera una entidad separada y distinta a la de uno de los 

accionistas 

(7) CODIGO DE COMERCIO Y LEYES COMPLEMENTARIAS, 
PURRUA, MEXICO D.F. , - p-:-191 
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- Los accionistas tienen tan solo un interes indirecto sobre 

los activos de la sociedad, el cual esta representado por su 

derecho a participar en los dividendos y en la distribución 

de los activos de la sociedad al liquidarse; todo ello en 

función a la participación en el capital (% de acciones) que 

cada socio tenga. 

VENTAJAS: 

1.- Responsabilidad limitada 

2. - Entidad legal independiente (poderes y derechos) 

3.- La propiedad es transferible 

4.- Se tiene administración más especializada 

s.- Duración ilimitada 

6.- Ciertas ventajas fiscales 

7.- se puede tener un gran tamafio 

a.- se tienen facilidades para el crecimiento 

9.- se tienen facilidades para obtener capital 

DESVENTAJAS: 

1.- Vigilada estrechamente por el gobierno 
legales y fiscales) 

2.- Se pagan impuestos superiores a las de 

aspectos 

otras 

organizaciones (más o menos 50% de las utilidades) 

3.- Su organización es costosa 

4.- Tiene algunas restr.icciones estatutarias 

5.- Tiene' dificultad para obtener crédito. 
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l. 5 PROCESO DE GESTACIO!I DE LAS EMPRESAS PEQUEfMS Y 
=================================================== 
MEDIANAS 

Este tipo de empresas, por lo general, presentan un alto 

grado de correlación y de dependencia con las grandes 

corporaciones industriales o comerciales, las cuales influyen 

notablemente en sus procesos de nacimiento, crecimiento, 

consolidación y muerte de las primeras, ya que existen 

grandes diferencias tanto de tamaño como de fuerza económica, 

entre unas y otras. 

En países como el nuestro en donde sabemos que existen 

alrededor de 20,000 empresas registradas como 

encontramos que de todas ellas, tan sólo 900 

grandes, 

(4. 5'?;) 

representan más del 75% de la producción total del país en 

todas las ramas. 

En base a lo anterior, se puede concluir que hoy en día la 

subsistencia de las empresas pequeñas y medianas, es 

sumamente difícil, principalmente por las siguientes razones: 

1.- Alto grado de competencia (en ocasiones desleal­

antidumping) que ejercen las grandes corporaciones 

sobre las pequeñas organizaciones 
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2.- Las empresas pequeñas y medianas presentan por sus 

características, pocas posibilidades para 

introducir nuevos productos; desarrollar fuertes 

campañas promocionales y/o publicitarias, reducir 

sus precios aumentando sus niveles de calidad en 

forma considerable, etc., lo que las hace 

vulnerables ante los grandes consorcios 

industriales 

3.- Las empresas pequeñas y medianas tienen 

poca oportunidad de desarrollar nuevas tecnologías 

que les permitan ser altamente competitivas, 

teniendo que asimilar y adecuar las tecnologías 

heredadas de los grandes grupos. 

4.- La pequeña y mediana empresa está condenada al 

estancamiento productivo, debido a la falta de 

crédito, agudas exigencias fiscales, problemas 

tecnológicos. Por lo que se refiere al crédito 

los bancos llegan a financiar hasta proyectos de 

inversionistas 

desarrollo de 

extranjeros, y descuidan el 

de pequeñas empresas que carecen 

recursos, debido a que con frecuencia la 

pequefta y mediana empresa no reúnen 

condiciones para ser beneficiadas del 
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institucional, principalmente por carecer de 

avales y garantías físicas. Esto, combinado con la 

escasez de crédito, ha propiciado que permanezcan 

al margen de las instituciones financieras. 

5.- Excesiva y compleja tramitación y reglamentación 

para su instalación y operación; de 

regulaciones afecta, en especial, a la micro, 

pequeña y mediana empresa, al imponerle costos 

fijos que, en muchos casos, son incapaces de 

cubrir. Por lo que se refiere a la tramitación y 

reglamentación, estudios realizados por la 

secretaría de Come~cio y Fomento Industrial, y la 

secretaría de la Contraloría General de la 

Federación muestran que no existen facilidades 

para la micro, pequefia y mediana empresa, toda 

nueva industria tiene que realizar, al igual que 

cualquier empresa grande, trámites ante doce 

instancias para constituirse y poder iniciar 

operaciones. 
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Sin embargo, y a pesar de los inconvenientes antes citados, 

las empresas pequeñas y medianas pueden desarrollarse con 

mucho éxito, siempre y cuando su constitución esté basada en 

los siguientes principios administrativos que todo buen 

empresario debería tomar en cuenta al poner en marcha un 

negocio, por grande o pequeño que éste sea: 

a) Deberá estar en un lugar donde también 

necesidad de determinado grupo de personas o 

e>:ista una 

entidades, 

conociéndose a este grupo homogéneo de probables compradores, 

como el 11 mercado potencial" 

b) Deberá tratar de satisfacer alguna necesidad o deseo 

que se encuentre insatisfecho o parcialmente satisfecho, 

dentro de determinado grupo o sector de la población (mercado 

potencial) 

c) La empresa tiene que adaptarse al medio ambiente y 

no el medio ambiente a la empresa; éste ha sido uno de los 

errores más grandes cometidos por la mayoría de los 

empresarios pequeños y medianos en nuestro país a lo largo de 

los años, situación que es la principal causante de que en 

México cada año inicien operaciones más de 475,000 negocios 

formalmente constituidos, pero que para el final de los 

primeros 12 meses, casi el total de ellos ya no existan, 

27 



trayendo como consecuencia que las probabilidades de éxito 

para las empresas, más alla del primer año de vida, sean de 

un alarmante 10%, teniendo que desaparecer el restante 90%, 

con las inherentes pérdidas y problemas consecuentes. 

Asimismo, este tipo de empresas son de gran utilidad para la 

economía de los países, ya que contribuyen fuertemente a la 

creación de empleos, a la inversión de recursos, a el 

incremento del PIB, al mejoramiento del poder adquisitivo y 

del nivel de vida, etc. 
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e A P r T u L o rr.- E L CREDITO 



2.1 GENERALIDADES 

La historia de México, como la de todos los paises del mundo, 

aún los industrializados, tienen como punto de partida la 

empresa de modestos recursos. 

Ya desde el siglo pasado, en la República Mexicana sólo 

contadas empresas eran relativamente grandes y hoy, 

escasamente, el 2% de la industria de transformación 

corresponde a las plantas de gran tamafio. El resto son 

talleres artesanales, unidades muy modestas con visos de ser 

industrias, y pequefias y medianas empresas, a las que se 

conjuga el todavía reciente esfuerzo empresarial con el de la 

fuerza laboral mexicana incorporada a la industria, que cada 

vez enriquece sus filas con trabajadores procedentes 

principalmente del campo mexicano. 

Los distintos regímenes del gobierno de México, al reconocer 

que la pequeña y mediana industria tienen importancia 

económica, social y de servicio por que es base y punto de 

partida de la estructura industrial, se han preocupado por 

establecer a través de la Secretaría de Hacienda y Crédito 

Público, diversos mecanismos de fomento de este tamaño de 

industrias. 
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Con este objeto sean creado diversas medidas de política en 

materia de crédito, para que éste sea adecuado a las 

necesidades de las empresas. 

El crédito en sus diversas formas, es una de las actividades 

tradicionales y más antigua de la banca. En un sentido 

amplio la palabra 11 crédito 11 es la de confianza. comúnmente 

decimos que un sujeto es materia de crédito cuando se tiene 

la seguridad de que la persona es digna de confianza, es 

decir, cuando puede confiarse en que cumplirá con su promesa 

de reponer el objeto que ha adquirido en préstamo o su 

equivalente pactado. En el aspecto mercantil el crédito 

consiste en obtener bienes en especie o dinero en efectivo a 

cambio de la promesa de responder con determinadas 

condiciones, con una cantidad adicional por el uso del dinero 

o los bienes, en una fecha establecida. 

La operación de crédito se realiza con dos partes: a) el 

acreedor que es aquel que entrega el bien a cambio de la 

promesa de reponer, generalmente documentada en un titulo de 

crédito y que por el servicio prestado recibe una 

compensación, proporcional al monto y al plazo estipulado; 

b) el deudor que es el que cuenta de inmediato con los bienes 

o servicios_que solicita, y sin el cual no hubiera obtenido 

el bien equivalente, dinero u objetos para darlos a cambio. 
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2.2 CONCEPTO Y DEFINICIONES 

La palabra crédito, se deriva del latín: "CRE'DERE" que 

etimológicamente significa confianza, que, en el lenguaje 

común también tiene ese sentido. 

Jorge saldafia Alvarez lo define: 

"Si el capital ajeno obtenido mediante el crédito se emplea 

en fines productivos, satisface una de las principales 

condiciones, ya que su recuperación se apoya principalmente 

en la confianza de que el acreditado acrecentará sus recursos 

presentes y futuros y tendrá por lo tanto los medios 

económicos para reintegrarlo" (8). 

William J. Shultz y Hedwig Reinhardt definen el crédito de la 

siguiente forma: 

"El cambio de un valor actual por la promesa de un pago 

futuro" ( 9 J. 

(8) SALDAflA ALVAREZ JORGE, MANUAL DEL FUNCIONARIO BANCARIO, 
EDITORIAL JORGE SALllANA ALVAREZ, MEXICO D.F. ,--¡;-:--re-

(9) SHULTZ J. WILLIAM Y REINHARDT HEDWIG, CREDITO Y 
~' EDITORIAL HISPANOAMERICANA, MEXICO~p. SS 
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Carlos A. Velázquez se refiere al crédito como: 

"La entrega de un bien disponible, a cambio de una promesa 

de restitución bajo ciertas condiciones, las cuales incluyen 

una cantidad adicional como compensación por la obtención de 

uso y el riesgo de la operación, La persona que entrega el 

bien se denomina acreedor o prestamista y la que lo recibe se 

llama deudor o prestatario" ( 10). 

Nosotros definimos al crédito como: 

La operación mediante la cuál se facilitan recursos a una 

persona que ha mostrado ser capaz de cumplir con sus 

compromisos. 

(10) VELAZQUEZ A. CARLOS, AUTOHATIZACION DEL CREDITO BANCARIO 
~EMPRESAS, HEXICO, D.F., p. 93 
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2.3 CLASIFICACION DEL CREDITO 

"Cabe señalar que esta clasificación esta tomada del Manual 

del Funcionario Bancario. 

a) De acuerdo al sujeto a quien se otorga, el crédito 

puede ser público o privado. 

b) De acuerdo a la aplicación o uso del crédito éste 

puede ser para el consumo o la producción. 

e) Tomando como base las garantías que cubre su 

restitución el crédito puede ser con garantía real o puede 

ser personal. 

d) Y por el plazo que se contrata éste puede ser a 

corto, mediano o largo plazo" (11) . 

(11) SALDAflA ALVAREZ JORGE, ~ ~' p. 20 
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2.3.l CREDITO PUBLICO 

Es aquel que se otorga a los gobiernos a nivel federal, 

municipal o estatal. Dichos créditos en su mayoría son 

realizados a través de las emisiones de valores. 

Los valores del Estado que mayor aceptación tienen hoy en día 

pueden ser:bonos y certificados de la tesorería. Este tipo de 

valores son manejados por instituciones del c;¡obierno u otras 

instituciones auxiliares como pueden ser el Banco de México, 

.algunas instituciones de crédito, Nacional Financiera y la 

Bolsa de Valores. 

2.3.2 CREOITO PRIVADO 

Es el que se otorga a los particulares, ya sea que se trate 

de personas físicas o morales. Este financiamiento va también 

dirigido a la industria, a la agricultura, ganadería, asi 

como a la distribución (el comercio), siendo su objetivo 

satisfacer necesidades de efectivo a corto plazo y 

proporcionar liquidez inmediata para cubrir inversiones o 

gastos eventuales de carácter circulante. Este tipo de 

crédito se caracteriza por que es a corto plazo, sin ninguna 

garantía real o tangible; descansa únicamente en la moralidad 

mercantil y la capacidad de pago del suscriptor o 

suscriptores del pagaré mediante el cual se concede. 
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2.3.l CREDITO PUBLICO 

Es aquel que se otorga a los gobiernos a nivel federal, 

municipal o estatal. Dichos créditos en su mayoría son 

realizados a través de las emisiones de valores. 

Los valores del Estado que mayor aceptación tienen hoy en día 

pueden ser:bonos y certificados de la tesorería. Este tipo de 

valores son manejados por instituciones del gobierno u otras 

instituciones auxiliares como pueden ser el Banco de México, 

algunas instituciones de crédito, Nacional Financiera y la 

Bolsa de Valores. 

2.3.2 CREDITO PRIVADO 

Es el que se otorga a los particulares, ya sea que se trate 

de personas físicas o morales. Este financiamiento va también 

dirigido a la industria, a la agricultura, ganadería, así 

como a la distribución (el comercio), siendo su objetivo 

satisfacer necesidades de efectivo a corto plazo y 

proporcionar liquidez inmediata para cubrir inversiones o 

gastos eventuales de carácter circulante. Este tipo de 

crédito se caracteriza por que es a corto plazo, sin ninguna 

garantía real o tangible; descansa únicamente en la moralidad 

mercantil y la capacidad de pago del suscriptor o 

suscriptores del pagaré mediante el cual se concede. 
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2.3.3 CREDITO AL CONSUMO 

como su nombre lo indica, es una facilidad al consumidor 

tanto de bienes de consumo típicos (automóvilies, aparatos 

electrónicos,etc.}, como bienes de equipo industrial 

(maquinaria, equipos, herramientas, etc.). Los créditos de 

consumo financian la adquisición de bienes que satisfacen 

diversas necesidades. Sin embargo, se ha considerado que este 

tipo de crédito se dedique a fomentar el comercio que se 

realiza directamente con el público consumidor. 

2.3.4 CREDITO A LA PRODUCCION 

Es aquel que es destinado a fomentar el desarrollo de las 

actividades productivas, tales como: la agrícola, ganadera e 

industrial. Este financiamiento es a largo plazo, su destino 

es principalmente para la adquisición de inmuebles necesarios 

para su operación, o en su caso para reforzar activos 

circulante, o consolidación de ~asivos. 
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2.3.5 CREDITO REAL 

Este tipo de crédito que es el que se docum.enta en un pagaré, 

en donde se especifica el valor y la garantía, y busca 

satisfacer necesidades de liquidez, efectivo además de 

inversiones eventuales de carácter circulante. 

De acuerdo a las localidades o a cada uno de los casos, el 

importe máximo del crédito puede variar entre un 50% o 100% 

del valor de la garantía. 

Al crédito real tienen algunas divisiones, que a saber son: 

- CREOITO CON GARANTIA FIDUCIARIA: Este queda amparado 

con un contrato de fideicomiso de garantía 

CREDITO PRENDARIO: Que es un financiamiento que 

a través de una institución de crédito se facilita una suma 

determinada de dinero, equivalente a un porcentaje del valor 

comercial de los bienes que se quedan en garantía. 

CREDITO CON GARANTIA DE UNIDADES INDUSTRIALES: Se 

realiza a través de una hipoteca sobre los bienes adquiridos. 
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2.3.6 CREDITO PERSONAL 

Es el que se otorga para satisfacer necesidades de efectivo y 

proporcionar liquidez a personas fisicas. 

En este tipo de crédito no exite garantía alguna; descansa 

únicamente en la solvencia de los suscriptores o suscriptor 

del pagaré. 

2.3.7 CREDITO SIMPLE O EN CUENTA CORRIENTE 

En este tipo de crédito el acreditante se obliga a contraer 

por cuenta de éste o a dar una suma de dinero a disposición 

del acreditado, adquiriendo este último una obligación para 

que él mismo haga uso del crédito concedido en la forma, en 

los términos y bajo las condiciones convenidas, quedando 

obligado el acreditado a restituir al acreditante el importe 

de las sumas de que disponga y en su caso pagar los intereses 

estipulados en el contrato. 
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2.3.8 CREDITOS A CORTO PLAZO 

Este tipo de crédito es el que su vencimiento es a un afio 

o menos de un afio. 

Estos pueden ser: 

a) DESCUENTO DE DOCUMENTOS 

b) CREDITO PRENDARIO 

c) ACEPTACIONES BANCARIAS 

d) CREDITO QUIROGRAFARIO 

e) PAPEL COMERCIAL 

f) CREDITO QUIROGRAFARIO CON GARANTIA COLATERAL 

g) FACTORAJE 

DESCUENTO DE DOCUMENTOS 

Esta operación la realiza una institución de crédito, en la 

cual anticipa al tenedor de un titulo de crédito su importe, 

descontando determinada cantidad por concepto de interés, que 

se calcula sobre el valor nominal del documento, por los días 

que existen entre la fecha en que se está realizando la 

operación y la fecha de vencimiento del documento. Además de 

los intereses, se descuenta una pequeña cantidad por concepto 

de comisión de cobranza. 
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Este se realiza principalmente con: 

- LETRAS DE CAMBIO 

- PAGARES 

Es característico que se pida: 

- Reciprocidad 

- Línea de crédito 

- Se cobran intereses por adelantado 

- Cálculo de intereses (CCP + X PUNTOS) 

~ PRENDARIO 

Este tipo de préstamos consiste en prestar una determinada 

cantidad de dinero a una persona, firmando un pagaré y con 

garantía en valores mobiliarios, mercancías o crédito en 

libros. 

ACEPTACIONES BANCARIAS 

La esencia de las aceptaciones, es que son un préstamo hecho 

por el banco a una empresa (documentado por una letra de 

cambio, aceptada por el banco). Esta aceptación se comercia 

o descuenta en el mercado de dinero a través de una o varias 

casas de Bolsa. 
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~ QUIROGRAFARIO 

Este tipo de crédito es un préstamo documentado mediante 

pagarés; se denomina también préstamo en blanco, su 

característica es que la principal garantía la constituye la 

sclvencia y moralidad del que firma. 

PAPEL COMERCIAL 

Es una operación a corto plazo entre empresas, las cuales 

tienen como objeto canalizar excedentes corporativos de 

efectivo, a otra(s) empresa(s) que los aceptan y por el uso 

de los cuales, quienes utilizan los excedeptes usualmente 

están dispuestos a pagar una prima sobre la tasa de interés 

del mercado. 

~ QUIROGRAFARIO CON ~ COLATERAL 

Este tipo de crédito es similar a los préstamos 

quirográfarios, la variante radica en que se cuenta con una 

garantía real. 
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FACTORAJE 

"Por ser éste el tema del presente trabajo hablaremos más 

detalladamente de él en capítulos posteriores" ( *). 

2,3,9 CREDITOS A LARGO PLAZO 

Este tipo de crédito a diferencia del crédito a corto plazo, 

es en el que su vencimiento es mayor a un afio. En este 

crédito se acostumbra utilizar un programa de pagos. 

Los créditos a largo plazo pueden ser: 

a) CREDITO DE HJ\BILITACIOll O AVIO 

b) CREDITO REFACCIOllARIO 

CREDITO Q! HJ\BILITACIOll Q AVIO 

En este tipo de crédito es un préstamo por medio del cual el 

acreditado se obliga mediante contrato privado ratificado 

ante notario o bien una escrilura pública (cuando exista 

inmueble) a invertir el importe del crédito en los conceptos 

pactados, que deberán ser: 

(*) VID~; p. GO 
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- adquisición de materias primas y materiales, 

- en el pago de salarios, jornales y gastos directos de 

explotación indispensables para los fines del negocio. 

~ REFACCIONARIO 

Este es un préstamo por medio del cual el acreditado se 

obliga mediante contrato a invertir el importe del crédito en 

los conceptos pactados. Estos conceptos son: 

- adquisición/instalación de maquinaria 

- adquisición de bienes muebles e inmuebles 

- pago de responsabilidades fiscales (a fecha del contrato) 

y pago de pasivos provenientes de la actividad productiva. La 

inversión de estos conceptos no excederá del 50% del crédito. 
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e A p I T u L o III.- p R I N e I p A L E 5 F u E N T E 5 

DE FINANCIAMIENTO 



3 .1 PRitlCIPALES FONDOS DE FOMENTO ECONOKICO 
======================================== 

La politica de crédito establecida por .las autoridades 

adquiere formas diferentes; entre otras, cabe destacar la que 

se refiere a los fondos procedentes de recursos públicos 

creados por la Secretaria de Hacienda y crédito Público. La 

estructura jurídica de estos fondos, es el fideicomiso con la 

modalidad de que el gobierno federal los entrega para su 

administración a instituciones nacionales, según el caso. 

sei'lalamos acontinuación algunos de los fondos más 

importantes. 

3.1.1 P A I 

El gobierno Federal, a través de Nacional Financiera, creó el 

Programa de Apoyo Integral a la Mediana y Pequefia Empresa 

(PAI), para fortalecer y promover a ese importante sector 

_productivo. 

El objetivo fundamental del PAI es promover en forma integral 

y selectivamente los instrumentos de fomento establecidos por 

el Gobierno de la República para propiciar la madurez y 

desarrollo de la pequefia y mediana industria prioritaria. 
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Lo anterior, lo realiza a través de: 

- Prestar asistencia técnica integral 

- Capacitar en gestión empresarial, y extensionismo 

paralelo 

- Promover integralmente los apoyos financieros, 

técnicos y tecnológicos de fomento a la pequefia y 

mediana industria 

- Efectuar el redescuento de recursos financieros a los 

fondos de fomento 

- contribuir a la realización de estudios 

seguimiento de los apoyos promovidos, a 

análisis y 

nivel de 

región, subsector, rama y actividad industrial. 

Este Programa promueve, en forma conjunta e integral, los 

diferentes fondos de fomento que constituyen una respuesta 

financiera o tecnológica a las necesidades de las pequedas y 

medianas industrias, con lo que mejoran sus niveles de 

productividad. 

Desde el punto de vista financiero, el PAI promueve la 

optimización en la aplicación de los recursos, a través del 

redescuento selectivo a los fondos de fomento relacionados 

con la industria pequeña y mediana tomando en consideración 

el tamafio de su planta industrial, ubicación geográfica y 

productos que_ elabora. 



El PAI define y propone políticas de promoción y fomento que 

favorecen la maduración y desarrollo de este tipo de 

empresas, a la vez que justifica el desempeño de sus tareas 

en la medida que éstas resulten positivas y evaluables. 

3.1.2 FOMIN 

El Fondo Nacional de Fomento Industrial (FOMIN), es un 

Fideicomiso del Gobierno Federal administrado por Nacional 

Financiera, para-apoyar a los empresarios que desean fundar 

industrias o ampliar las existentes. 

Los objetivos del FOMIN son: 

crear nuevas fuentes de trabajo y/o ampliar las ya 

existentes 

Impulsar la descentralización industrial y 

fortalecer el desarrollo regional 

contribuir al mejoramiento de la balanza de pagos 

por medio de sustitución de importaciones y el 

fomento de las exportaciones 

Promover tecnología propia 

Promover una mayor integración de la planta 

industrial 



El FOMIN apoya a las industrias mediante la aportación 

temporal de capital de riesgo, hasta por un máximo del 49% 

del capital social incluyendo su participación. Este apoyo 

es a través de acciones comunes o preferentes. 

El FOMIN ha puesto a disposición los crédito subordinados 

convertibles. Estos se otorgan sin garantía, lo que 

significa que pueden ser dados a empresas que hayan utilizado 

toda su capacidad crediticia y que, con el apoyo del Fondo, 

tengan sólidas perspectivas de progreso. 

Se llaman créditos subordinados porque se subordinan a las 

demás obligaciones de la empresa, con excepción del capital y 

los préstamos de accionistas. Son créditos convertibles 

porque, a opción del FOMIN, se pueden transformar en capital 

de la empresa. Sin embargo, el solicitante tiene la opción 

de comprar el derecho de conversión mediante el pago de una 

prima, con lo que este Fideicomiso no se llegaría a asociar 

con la empresa. 

Las aportaciones del FOMIN en las empresas son temporales, ya 

que cuando éstas normalizan sus funciones, el Fondo pone a la 

venta sus acciones, dándole prioridad, a los accionistas que 

solicitaron el apoyo. 
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3 .1.3 F I D E I 11 

Es el Fideicomiso de Equipamiento Industrial (FIDEIN), 

constituido en Nacional Financiera, por Acuerdo Presidencial, 

con el propósito de fomentar la creación de conjuntos, 

parques y ciudades industriales en las Entidades de la 

República Mexicana. 

Los principales objetivos del FIDEIN son: 

- Fomentar la adecuada localización de la industria 

- Promover la desconcentración urbano-industrial 

- Financiar la urba::!~ación y equipamiento de parques 

industriales 

- Prestar asistencia técnica en materia de creación y 

desarrollo de parques industriales 

3.1.4 F O N E P 

El Fondo Nacional de Estudios y Proyectos (FONEP) es un 

organismo de fomento económico, creado por el Gobierno 

Federal como un fideicomiso en Nacional Financiera, con el 

objetivo central de promover la realización de inversiones 

productivas a través de una adecuada preparación y evaluación 

de estudios y proyectos de inversión. 
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Los objetivos de FOllEP son los siguientes: 

~ El financiamiento de estudios y proyectos de alta 

prioridad tanto en el sector público (Y social), como 

en el privado, que aceleren y mejoren su preparación 

para cumplir con los programas económico-sociales 

del país 

- La identificación de estudios y proyectos específicos 

de inversión con el fin de movilizar recursos 

financieros tanto públicos como privados, y 

de una cartera de proyectos a nivel de 

disponer 

perfil y 

prefactibilidad que constituirán los estudios de 

fomento de este Fondo 

- El otorgamiento de crédito a personas físicas o 

morales que actuén en calidad de consultores 

nacionales, con 'el fin de fortalecer la prestación de 

servicios profesionales de consultorín, de manera que 

se promueva el desarrollo de la tecnología nacional. 

- ofrecer en forma permanente cursos, cursilloo y 

seminarios orientados a capacitar y adiestrar 

personal técnico, cuyas funciones se relacionen con 

la formulación, evaluación, instalación y 

administración de proyectos de inversión. 
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3.1.5 F O G A I U 

Uno de los principales fondos o fideicomisos nacionales de 

fomento, es el Fondo de Garantía y Fomento a la Industria 

Pequef!a y Mediana (FOGAIU), que creó el Gobierno Federal en 

al afio de 1953, por conducto de la secretaría de Hacienda y 

crédito Público. Es manejado por nacional Financiera, S.A. 

Los objetivos del FOGAIU son los siguientes: 

- Atender las necesidades de crédito y de 

asistencia técnica de los pequeños y medianos 

empresarios. 

- Apoyo -financiero y fomento en condiciones 

preferenciales a la micro, pequef!a y mediana 

empresa, en virtud del importante papel que su 

actividad representa en la economía na·cional. 

El FOGAIN puede conceder los siguientes tipos de créditos: 

- Habilitación o avío; éstos para cubrir liquidez. 

- Refaccionarios; éste para adquirir maquinaria 

- Hipotecario Industrial; para 
físicas, tratando de promover 
industriales. 

instalaciones 
los parques 

- Crédito directo; que es un programa a 
proveedores de empresas paraestatales. 
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En su existencia el FOGAIN, ha sido adaptado por la 

Secretaría de Hacienda y Crédito Público cuantas veces ha 

sido necesario reestructurarlo en sus condicionca 

acoplando su política de crédito a la política económica del 

país y forjando una concepción dinámica de los sujetos de 

crédito. 

En otras palabras, el FOGAIN ha modificado, en diversas 

ocasiones, el concepto de pequeña y mediana empresa, en razón 

de que ésta crece y se prolifera con la dinámica do la 

economia. 

"Las tasas de interés que cobra el FOGAill a los pequeños y 

medianos empresarios son tasas subsidiadas por el Gobierno 

Federal como un estímulo a la industrialización. Este fondo 

concede tasas preferenciales, plazos de amortización medianos· 

y largos; en monto suficiente y en forma oportuna. El FOGAIN 

podrá atender a las personas físicas o morales y/o sociedades 

cooperativas que se dediquen a actividades manufactureras y 

que se encuentren clasificadas como micro, pequeñas y 

medianas empresas. El criterio que se aplicará para definir 

el tamaño de las empresas elegibles para recibir apoyo estan 

señalados en los cuadros esquematizados en capítulos 

anteriores" (*). 

(*) Y!E ~. p. 12 
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3.l.6 INFOTBC 

El Fondo de Información y Documentación para la industria 

(INFOTEC), fue creado por el Gobierno Federal como 

fideicomiso en Nacional Financiera, con la finalidad de 

superar el atraso tecnológico del país. 

La labor de INFOTEC se concentra en promover el uso del 

conocimiento técnico para la producción de bienes y 

servicios, con el fin de ayudar a la industria a incrementar 

la creación de un ambiente propicio a la innovación. De este 

modo se pretende disminuir la dependencia tecnológica 

nacional, que repercute en importantes salidas de divisas y 

limita la independencia económica del e>:terior. 

Los objetivos del INFOTEC son: 

- Apoyar a la industria en la identificación y 

definición de problemas técnicos y análisis de 

oportunidad de negocios 

- Estimular acciones que conduzcan a mejoras · e 

innovaciones industriales 

- Identificar, seleccionar y diseminar fuentes 

apropiadas de información tecnológica y económica 
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- Analizar, evaluar e integrar la información de manera 

inteligible al usuario 

- Procesar inf orrnación para apoyar 

decisiones conducentes a resolver 

aprovechar oportunidades de negocios 

la torna 

problemas 

de 

y 

- Proveer la asistencia técnica necesaria para aplicar 

la información 

- Promover el uso de recursos tecnológicos 

tales como laboratorios, consultores, 

ingenieria y proveedores de tecnologia 

existentes, 

firmas de 

- Influir para establecer y mantener un ambiente 

positivo y favorable a la transferencia de tecnología 

y a la innovación 
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3 • 2 OTRAS PUEN'l'l:S DB FIJµINCUUO:ENTO 
=============================== 

Las razones que justifican la existencia de otras fuentes de 

financiamiento, es para permitir que se diversifiquen las 

distintas unidades económicas, ampliar los intrumentos de 

inversión, asi como adecuar la capitalización de las empresas 

Estas fuentes son: 

MERCADO DE DINERO 

MERCADO DE CAPITALES O ACCIONARIO 

3.2.1 MERCADO DB DINERO 

ES la actividad crediticia a corto plazo, donde los 

concurrentes depositan fondos por un periodo dado, en espera 

de ser realizados y en donde se demandan fondos para el 

mantenimiento equilibrado de los flujos de recursos. Los 

medios de pago en este mercado son, en el Sistema Bancario 

los documentos comerciales a corto plazo como pagarés, 

préstamos bancarios. En el Mercado de Valores; los 

certificados de la tesorería, el papel comercial, las 

aceptaciones·bancarias entre otros. 
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Es el mercado activo para el dinero y sustitutos al dinero en 

el cual las instituciones financieras y otras descansan para 

obtener la liquidez necesaria en el curso usual de las 

operaciones. 

Este mercado engloba las operaciones de corto plazo, en el 

cual intervienen todas las instituciones bancarias del país, 

sin que esto las limite a participar en el mercado de 

capitales. captan sus recursos mediante instrumentos de alto 

grado de seguridad y liquidez tales como cuentas de ahorros, 

cuentas de cheque, pagarés, depósitos a plazo o cualquier 

inversión menor a un año. 

Estos recursos se canalizan para satisfacer la demanda de 

financiamiento a corto plazo, a través de descuento de 

documentos, créditos, pagarés, etc., que ejercen tanto 

·personas físicas como morales. 

Este mercado lo regula directamente el Banco de México, 

estableciendo tasas máximas de interés tanto pasivas como 

activas a las instituciones que funcionan en este mercado, de 

acuerdo al vencimiento y a la canalización que tengan los 

créditos. En éstos últimos años México ha tenido un 

desarrollo financiero más sofisticado dentro del mercado de 

dinero, lo cual ha permitido poner en circulación nuevos 

instrumentos tales como papel comercial, aceptaciones 

bancarias y certificados de tesorería por mencionar algunos. 
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Este mercado cumple dos importantes funciones económicas: 

con contactar las necesidades de recursos con los 

sobrantes de estos mismos, mediante instituciones e 

instrumentos, propiciando con ello el uso más productivo de 

los saldos de efectivo que tenga la economía. 

Orientar la política monetaria del Banco de México, 

quien regula el monto de circulante creado por los bancos 

comerciales mediante el encaje legal. 

3.2.2 MERCADO DE CAPITALES o ACCIONAnro 

Es el punto de concurrencia de fondos provenientes de las 

personas, empresas y gobierno con los demandantes de dichos 

fondos que normalmente lo solicitan para destinarlo a la 

formación de capital fijo. La característica de este mercado 

se fundamenta en que la oferta y la demanda de recursos es a 

mediano y a largo plazo. 

La institución básica de éste mercado es la intermediación 

bursátil, quien conjuntamente con la Bolsa Mexicana de 

Valores, dán oportunidad a las empresas públicas o privadas 
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para captar recursos a través de la colocación, vía la 

emisión de acciones, obligaciones y otros instrumentos 

bursátiles, o del Gobierno Federal con inst.rumentos como los 

petrobonos, bonos de renovación urbana, bono·s bancarios de 

desarrollo entre otros, para ofrecerlos en ambos casos a los 

accionistas. 

Como ya mencionamos son operaciones a plazos mayores a un 

afto, a diferencia del mercado de dinero, como consecuencia de 

los plazos 

rendimientos 

más amplios, las instituciones ofrecen 

superiores a los que pueden obtener en el 

mercado de dinero. 
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C A P :t T U L o :IV.- F A C T O R-A J E 



4 .1 DEFINICION 

Etimología: En nuestro idioma encontramos la raíz de 

FACTORAJE en la palabra latina "FACTOR", que significa "EL 

QUE HACE" (12). Entre las acepciones que menciona el 

Diccionario de la Real Academia de la Lengua se dice, FACTOR: 

"Agente especial encargado de hacer las compras y las 

ventas. 11 

La palabra FACTORING "es un término anglosajón, que ha sido 

adoptado en nuestro idioma. Es la palabra inglesa que 

traducida al espailol debe asociarse con "FACTOR", o 

"FACTORAJE", lo cual implica la compra-venta, administración, 

custodia y cobranza de documentos por cobrar, o como 

normalmente se conoce 11 cartera 11 , cuyo único requisito es que 

esta, sea soportada por contra-recibos, facturas o cualquier 

otro papel que compruebe y garantice la entrega de mercancía 

y se pueda ceder a la empresa FACTOR" ( *) • 

(12) PEQUEno LAROUSSE ILUSTRADO, EDITORIAL LAROUSSE, MEXICO 
1l.F.";"P . 5 5 

(*) AMEFAC, SIHPOSIUM "EL FACTORAJE ~ EN ~, 
MEXICO n:F. 
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El factoraje es una opción de financiamiento a través de 

operaciones mercantiles de compra-venta de cuentas por ·cobrar 

(descuento de cartera) a cargo de deudores previamente 

analizados y aceptados, así como el suministro de servicios 

especializados. 

El factoraje como técnica financiera lo definimos como la 

cesión onerosa de derechos de crédito que hace el cliente 

(CEDENTE), a la sociedad de Factoraje (CESIONARIA), pcr el 

cuál el cedente tiene derecho a recibir un crédito sobre los 

documentos cedidos en un plazo contractualmente determinado y 

que sea menor o igual al vencimiento natural de las cuentas, 

más un costo y comisión sobre el crédito otorgado que 

previamente fueron estipulados, asumiendo o no la empresa de 

Factoraje el riesgo del no pago. 

La empresa de Factoraje, el factor, es un comerciante 

especializado, un experto en asuntos de crédito mercantiles, 

los cuales posteriormente se convierten en cuentas por 

cobrar. Es un profesionista que como tal suministra 

servicios de diversa índole y asume responsabilidades. 
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Nos referimos a servicios especializados por que el factoraje 

realiza: 
Investigaciones ~ compradores 

Guarda y custodia 

Tramitación previa al cobro 

Gestión de cobranza 

Protesto de documentos (en su caso) 

Registro ·contable de las cuentas por 

cobrar 

Pago de las cuentas por cobrar, aunque 

resulten incobrables, 

factoraje sin recurso) 

(sólo en 

Información oportuna y ágil de 

gestiones realizadas. 

el 

las 

La función del factor es ofrecer esos servicios engoblados en 

uno solo: la operación de factorale, a través, como ya 

sefialamos, de la compra de las cuentas por cobrar. 

El pago de esa mercancía, las cuentas por cobrar, es hecho 

por el factor por anticipado a su cliente, con lo que la 

empresa usuaria de estos servicios obtiene una efectiva 

liquidez, lo que le permite reiniciar su ciclo financiero,(de 

mayor importancia en épocas de inflación acelarada), el 

factor obtiene una utilidad resultante entre el precio de 

compra y el monto o importe del cobro de los créditos 

(cuentas por cobrar). 
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Es por ello que el factor se convierte en un especialista en 

asuntos de crédito, su obligación y principal valor de 

subsistencia como entidad es conocer el mercado comercial de 

diversos bienes o servicios. 

Especialista en los diversos ramos de la actividad económica 

seleccionan y diversifican el riesgo que para el factor 

represente la mercancía que adquiere. 

Este conocimiento es transladado a la empresa usuaria del 

factoraje y de esta forma se convierte en su consejero en 

materia de crédito: le sefiala los riesgos, fija limites de 

venta, etcétera, de una manera altamente profesional, ya que 

de ello depende la salud del factor y de su cliente. 

Las empresas encuentran en los factores a un profesional 

presto a elabora1· un traje a la medida de sus requerimientos, 

ya que cabe recordar que mientras existan de por medio una 

cuenta por cobrar se podrá hacer factoraje. 

consideramos importante dar a conocer un directorio de 

algunas de las empresas que se dedican a prestar este tipo de 

servicios ( apéndice 1 ) 
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4.2 GENERALIDADES 

Es muy difícil estimar cuando y donde nacen las operaciones 

de compra de cartera, pero según William Hilliez se inicia en 

la cultura neobabilónica de los caldeos con la aparición de 

un comisionista que mediante una comisión garantizaba a su 

comitente el pago de los créditos otorgados por éste, sin 

embargo, otros autores estiman que fué probablemente 600 años 

antes de Cristo en Babilonia. En Roma 240 años antes de 

Cristo, se hacia un tipo operación parecido al factoraje tal 

corno se conoce en la actualidad. 

En el siglo XVII, los industriales ingleses, en su mayoría 

del ramo textil, hacían esfuerzos considerablés para ampliar 

su mercado fuera de los límites de la isla. A los emigrantes 

de las colonias {pilgrims) se les conocía también como 

factores {factor del latín haces; facere, el que hace), esto 

es como hacedores. Entre los comerciantes el término se 

aplicaba igualmente al apoderado con mandato más o menos 

extenso para traficar en nombre y por cuenta del poderante. 

Sin lugar a dudas el registro histórico más acucioso del 

factoraje hace referencia a Inglaterra y a su colonia en el 

Nuevo continente. En América los factores se encargaban de 
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distribuir mercaderías y cobrarlas. Más adelante, la 

colonia se habia convertido en tan buen negocio que el factor 

enviaba por adelantado ciertas cantidades de dinero al país 

de origen para que éste mantuviera operando sus plantas y 

siguiera enviando mercancía. En esa época, se comienza a 

definir la función del factor como aquella que se encarga de 

financiar a las empresas por medio de la venta a sus 

carteras. 

Dos siglos después, los servicios generados por los factores 

se habían hecho útiles. Muchas otras ramas de actividades 

ingresaban al sistema, dando nacimiento a las 

empresas de factoraje en los Estados Unidos. 

grandes 

Para 1905, se realiza la primera operación de factoraje con 

recursos en Chicago Illinois, USA. El factoraje deja atrás 

las labores de comercialización y empieza a especializarse en 

servicios financieros. 

Entre 1931 y 1933 se marca el despegue de las empresas de 

factoraje en los Estados Unidos, debido principalmente a la 

crisis monetaria y bancaria de aquel país. El servicio de 

financiamiento al capital de trabajo en las empresas mediante 

la venta de sus carteras, tiene un vertiginoso crecimiento Y 

una masiva utilización en casi todas las ramas económicas. 
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En esa misma época, la banca norteamericana prueba las 

potencialidadades de ese mismo instrumento, obteniendo buenos 

resultados. 

Fué para finales de los so•s que las empresas 

norteamericanas incursionan en el mercado europeo, el que en 

la actualidad se puede definir como más próspero y moderno 

del mu~90, después de los Estados Unidos. 

4.2.1 ANTECEDENTES EN HEXICO 

El factoraje en México es realmente nuevo. Además de las 

compras en el mercado de la Merced y en el centro de la 

capital, que queremos imaginar que siempre han existido y que 

seguirán existiendo, no tenemos datos de otras operaciones. 

A principios de los 60's, se fundaron simultáneamente dos 

empresas que se dedicarían al factoraje con recursos: 

Walter E. Heller de México, S.A. En la que 

participaron el grupo de don Carlos Trouyet y Walter E. 

Heller overseas corp. de Chicago (división de la empresa de 

factoraje más grande del mundo, Walter E. Heller 

International, Corp.) 
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Corporación Interamericana, S.A. En la que 

participaron el grupo de Interamericana (Luis Echeverría 

Capo, Financiera Colón, Jaclt Fleshmnn y, posteriormente 

Burton Grossman, Joaquín cassasus y otros), además del Chase 

Manhatan (20~), que al poco tiempo vendió su participación al 

Well Fargo Bank. 

Desp.ués-de algún tiempo, e.!1 1975, Heller de México cierra sus 

puertas por la muerte dei Sr. Trouyet y se asocian Walter E. 

Heller overseas con el grupo Interamericana para formar 

Factoring Interamericana, S.A.; que posteriormente pasó .a 

formar parte.del Grupo Serfín constituyéndose como Factoring 

serfín, s·.A., siendo esta pionera del Factoraje en México. 

Hasta 1980 sólo existían 2 ó 3 empresas de factoraje en el 

país, pero a partir de 1986 ha exitido un gran interés en 

este tipo de servicio financiero, promovido fundamentalmente 

por la creciente necesidad de capital de trabajo de las 

empresas industriales y comerciales que son afectadas por la 

inflación, así ·como por el surgimiento de nuevas variaciones 

de este sistema de financiamiento y es por esto que empezó a 

desarrollarse hasta contar en la actualidad con más de 40 

empresas dedicadas a promover el factoraje con un ~xito sin 

precedentes. 
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Ante esta situación varias de las empresas más importantes 

del mercado se empezaron a reunir con el objeto de conocerse 

y hacer los primeros intentos de comprender la magnitud, la 

forma de operación y las necesidades del mercado. 

En junio de 1988, nace la Asociación Mexicana de Empresas de 

Factoraje (AMEFAC) con el fin de promover y ayudar a sus 

integrantes a estudiar el mercado que la cobija. 

Para pertenecer a ella, se deben cumplir con los requisitos 

estipulados en el reglamento interior de la Asociación y 

obtener la aceptación de ingreso que emite la comisión 

especial tras estudia~ el entorno y quehace~ del solicitante, 

lo cual incluye socios, actividad, cifras, procede~cia y 

eficiencia administrativa, entre otros aspectos. 

La Asociación tiene la facultad de declinar solicitudes, de 

supervisar a cualquier miembro que no se apegue a la política 

y eficiencia que se exige. 
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4.3 MODALIDADES DEL FAC'l'OP.J\JB 

El factoraje tiene distintas modalidades para llevarse a 

cabo, de acuerdo a las necesidades de la empresa que esta 

solicitando estos servicios. Esta operación mercantil se 

venia realizando en México de diversas formas hasta antes 

del 3 de Enero de 1990 que se publicó en el diario oficial la 

regulación de este tipo de empresas y de sus actividades; sin 

embargo, queremos resumir las modalidades que esencialmente 

se venían aplicando en México y que se aplican en otros 

paises que cuentan con empresas dedic~das al factoraje: 

t.3.1 FACTORAJE CON RECURSO 

El factoraje con recurso es la compra de la cartera que 

'efectúa una entidad de FACTORAJE conservando el recurso o 

derecho de acudir a la empresa cedente ante una eventual 

falta de pago por una parte de los compradores de ésta. 

Es por medio de esta operación que el factor adquiere de 

empresas pequeílas y medianas, comerciales"o industriales, las 

cuentas por cobrar que generan en el transcurso de sus 

actividades. 
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El factor se obliga a efectuar anticipos a cuenta del pago, 

mismo que completa en la fecha en que las cuentas por cobrar 

son liquidadas por los deudores. 

Al efectuar los anticipos, el factor fija el precio de compra 

de las cuentas y documentos por cobrar y recibe un honorario 

por servicios, pero en ningún caso asume el riesgo de 

insolvencia de los créditos adquiridos. 

Mostramos un diagrama de ésta modalidad: (cuadro l) 

1) Solicitud de servicios Financieros e información del 
Cedente 

2) Apertura de línea, firma de convenio marco y Pagaré de 
garantía 

3) El Cedente entrega documentos y la Factor paga anticipo, 
el cual no excederá del porcentaje pactado 

4) La Factor notifica a los compradores de la cesión, ya 
sea vía propia o vía corredor 

5) La Factor cobra al comprador y entrega los comprobantes 
de los créditos 

6) La Factor entrega reembolso a la Cedente 
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C E D E N T E 

COMPRADOR 
n A u 

6 ) 

( 1 

COMPRADOR 
n B " 

cuadro 1 1 

4.3.2 FACTORAJE SIN RECURSO 

FACTOR 

( 5 ) 

( 4 ) 

Es la compra 11 en firme" de la cartera en donde la empresa 

Factor absorbe el riesgo de pagos extemporáneos o en el peor 

de los casos, faltas de pago. 

La modalidad del factoraje sin recurso estriba esencialmente 

en que el factor asume el riesgo de insolvencia de las 

cuentas por cobrar adquiridas. 

71 



El plazo de pago y el plazo en que se asume el riesgo depende 

del tipo o submodalidad del factoraje que se contrate, los 

cuales sefialamos más adelante. 

Mostramos el diagrama de ésta modalidad del factoraje: 

(cuadro 2). 

1) solicitud de servicios Financieros e información del 
cedente 

2) Apertura de línea, firma de Convenio marco 

3) El Cedente entrega documentos y la Factor paga anticipo 
del 100% sobre los créditos 

4) La Factor notifica a los compradores de la cesión, ya 
sea vía propia o vía corredor 

5) La Factor cobra al comprado~ y entrega los comprobantes 
de los créditos 

6) La Factor 
reembolso 
cubre) 

cobra descuentos y devoluciones sobre 
de la Cedente (el riesgo mercantil no 

el 
se 

7) En el evento de que el comprador quebrase, la Factor 
asume la responsabilidad total ( sí cubre el riesgo 
comercial ) 
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C E D E N T E 

COMPRADOR 
"A" 

6 ) 

3 

2 

( l 

COMPRADOR 
" B " 

cuadro 2 

FACTOR 

(5) 

l 7 ) 

( 4 ) 

"Para éstas modalidades de factoraje existen subdivisiones, 

dependiendo de las necesidades de la empresa y del giro de la 

misma; por lo que consideramos importante dar a conocer 

algunas de estas subdivisiones que nosotras llamamos 

submodalidades, y se mencionan más adelante" ( •) . 

l*I VID~; p. 82 
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4.3.3 FACTORAJE INTERNACIONAL 

La actual tendencia mundial hacia una apertura económica y 

una liberalización de mercados, es un claro signo de las 

oportunidades que se les presentan a las empresas mexicanas 

de aumentar sus ventas al extranjero. 

México registra cambios significativos en su estructura 

económica, que han derivado en la reorientación de su modelo 

económico hacia el exterior, en donde la actividad del 

comercio internacional desempeña un papel medular. El 

comercio exterior es la base para internacionalizar la 

economía de México, necesaria para modernizar la planta 

productiva; a manera que sea más eficiente y competitiva para 

cumplir con sus obligaciones financieras en el exterior. 

Los riesgos que asumen las empresas al vender a clientes en 

el extranjero son mayores debido a que es más dificil evaluar 

la solvencia de un cliente con información que debe ser 

interpretada en el contexto fiscal y mercantil de cada país. 

De la misma manera, el análisis de los estados financieros 

del cliente se complica debido a que les prácticas contables 

varían de país a país. También las condiciones de crédito 

74 



tienden a ser mayores por el tiempo que se tarda en llegar la 

mercancía al país de destino. Asi mismo, las empresas 

mexicanas importadoras deben buscar los esquemas necesarios 

para cubrir estos mismos riesgos a sus proveedores. 

El Factoraje Internacional nace, precisamente, por la 

necesidad que las empresas eh-portadoras tienen de contratar 

un agente que se responsabilice de la solvencia 

importadores en el extranjero, y que se encargue 

de 

de 

administrar la cobranza, otorgando protección contra malos 

créditos; permitiéndole al exportador vender a crédito en el 

extranjero con la seguridad total de hacer efectiva la 

cobranza. 

El desarrollo del factoraje como herramienta comercial 

floreció bajo el estímulo del comercio internacional, 

particularmente entre Gran Bretaña y Estados Unidos. Los 

beneficios del factoraje aumentaron más que proporcionalmente 

por la distancia entre el mercado del vendedor y su cliente, 

la expansión geográfica de ese mercado, los diferentes 

métodos de comercio e idiomas utilizados en los centros de 

comercio, y sobre todo cuando el exportador vende a clientes 

en el extranjero, deseando cobrar conforme a sus propias 

prácticas comerciales. Es por ésto que el factoraje a 

menudo constituye una alternativa viable para inversiones 
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iniciales en oficinas en el extranjero, con costo 

administrativo continuo para el exportador que desea vender 

al extranjero sobre la base de términos de crédito abierto, 

permitiendo que la mercancía se embarque al cliente y se 

cubra el importe de la misma después del periodo normal de 

crédito en el país de importación, conforme a las prácticas 

locales de pago. La alternativa, que puede ser restrictiva, 

permitiendo la penetración de mercado, consiste en operar 

mediante crédito documentario dentro del sistema bancario, 

donde el importador firma por documentos de título, aceptando 

letra de cambio o pagando inmediatamente para obtener tales 

documentos. Aún más restrictiva puede ser la obligación 

impuesta al importador para abrir cartas de crédito a favor 

del exportador para permitir que ocurra los embarques. El 

eximir cartas de crédito o letras de cambio mediante el 

proceso de factoraje liberaliza el patrón comercial de 

importación-exportación para beneficio de ambas partes. 

El Factoraje Internacional es un instrumento que ha mostrado 

en alto crecimiento de operaciones a nivel mundial porque, 

además de facilitar las transacciones y eliminar riesgos en 

negocios internacionales, resuelve otros problemas de tipo 

financiero como puede ser la falta de liquidez. 
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Las empresas de factoraje extienden facilidades a los 

negocios internacionales por medio de un paquete que consiste 

en: 

Investigación a clientes 

cobertura de Crédito 

Manejo de cobranza 

Financiamiento 

La forma más común de ofrecer estos servicios a través de una 

empresa de Factoraje, es subcontratando algunos elementos de 

este servicio con un Factor del país importador. 

Esto es, un arreglo reciproco en el que también se actúa en 

favor de los negocios de comercio exterior que ingresan a 

nuestro país. 

Por lo anterior, la relación: 

PROVEEDOR H FACTOR H CLIENTE 

Es reemplazada por: 

PROVEEDOR FACTOR 
EXPORTADOR 
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Los elementos que el factor exportador subcontrata con el 

factor importador son los siguientes: 

El riesgo de crédito del cliente en el país del 

factor importador y la obligación de pagar las 

facturas autorizadas después de un cierto plazo a 

partir del vencimiento del término estipulado. Este 

plazo variará entre 90 y 150 días dependiendo de las 

condiciones del país importador. 

El cobro de las facturas a los clientes 

La transferencia de fondos al factor exportador en 

la moneda de la factura. 

Los factores que operan estos negocios sobre las bases de 

~elaciones reciprocas, deben pertenecer a una cadena o grupo, 

que pueden ser de varios tipos: 

1.- Empresa de Factoraje Internacional Con subsidiarias en 

otros países. La cadena más importante a nivel mundial de 

factoraje internacional es el Internacional Factors 

Group, apoyados por las empresas más importantes los países 

que la integran, siendo estos: 

Noruega, Japón, suiza, Irlanda, Malasia, Alemania, 

Estados Unidos, Finlandia, España, Bélgica, 

Singapur, Austria, Postugal, Australia, Horaco, 

Hungría, Italia, Korea, Hong Konq, Inglaterra, 

Francia, Suecia, Dinamarca, Sudafrica, México. 
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2.- Red de Sucursales. Donde existe una compañía operativa 

central que tiene sucursales en más de un país. 

3.- Independiente X Exclusiva Consiste en una agrupación de 

empresas independientes con una relación significativa entre 

sus miembros, administrada por una oficina central y sujeta a 

una reglamentación interna. Solamente admite a un miembro por 

país. 

4.- Independiente Tiene las mismas características que la 

anterior pero no es exclusiva. 

El método mediante el cuál el factoraje de exportación 

transfiere· sus obligaciones a su cliente dependerá de sus 

relaciones con el factoraje de importación. Como vimos, las 

oficinas de factoraje podrán tener enlaces comunes de ec¡uidad 

y procedimientos internacionales, o incluso alguna relación 

tipo filial-subsidiaria. De modo alterno, pueden pertenecer 

a alguna cadena formal de factoraje, aceptando determinadas 

reglas para las transacciones comerciales entre sus oficinas 

o pueden establecer alguna relación adecuada para llevar a 

cabo transacciones especificas. 
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Es importante por lo anteriormente sefialado mostr.ar un 

diagrama de este tipo de factoraje: (cuadro 3) 

1) solicitud de Lineas y listado de compradores 
monto, plazo, cantidad, domicilio enlace, 
puerto) 

(nombre, 
moneda y 

2) una vez autorizado el cedente, se solicita autorización 
de los compradores 

3) Se investigan a los compradores 

4) se obtiene DRAFT 

5) Análisis y autorización a compradores 

6) Vo, Bo. de la operación 

7) Embarque y cesión de documentos (facturas, nota de 
embarque) 

8) Envío de documentos al país de origen 

9) Notificación al comprador 

10) Respuesta de recepción a entera satisfacción 

11) Factor cobra al comprador 

12) Paga al Factor Exportador 

13) Pago de principal y comisión al Factor Importador 
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(1 

(6) FACTOR 

PRODUCTOR (7) E X P O R T A D O R 

(13) 

(5) (12) 

(7) (2) (8) 

(3) 

(4) 
F A C T O R 

C O H P R A D O R (9) 
I H P O R T A D O R 

(10) 

(11) 

(cuadro 3) 

"En este tipo de Factoraje también existen submodalidades que 

consideramos importante dar a conocer más adelante" ( •). 

(*)YE!~. p. 87 
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t.3.4 SUBMODALIDADES: 

4.3.4.1 FACTORAJE CON PAGO AL VENCIMIENTO 

En esta operación el factor hace el pago de la cuenta por 

cobrar a un plazo previamente acordado, generalmente el mismo 

que conJuntamente asignaron el factor y el cliente usuario 

del factoraje al deudor (comprador). Es decir que el pago se 

efectúa independientemente si se hace o no el cobro de la 

cuenta por cobrar# 

El DIAGRAMA DE OPERACION de este tipo de factoraje es como 

sigue: 

( 1 ) 
EMPRESA " X " CLIENTE 11 Z n 

2 ) 

( 3 ( 5 ) 

EMPRESA FACTOR 

( 4 ) ( 6 ) 

(cuadro 4) 
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1) La empresa " X 11 vende su proclucto o servicio a su 
cliente 11 z 11 

2) El cliente 11 Z " a cambio del producto o 
suscribe un documento (letra de c~rnbio, 
contrarecibo) en favor de la empresa 11 X 11 • 

servicio, 
pagaré o 

3) La empresa 11 x 11 cede sus documentos a la empresa. FACTOR 

4) La empresa FACTOR le entregará los recursos, sienGo 
estos por el 100'1; del monto total dlO los documentos y 
nunca mayores del monto de la Línea de Crédito 
autorizada a la empresa " X " y esta última deberá 
entregar 

- Los documentos originales 

- contrato de cesión de Derechos 

5) La empresa FACTOR al vencimiento de los documentos se 
presenta a cobrarlos con el cliente 11 z " 

6) El cliente " z " paga el 100% de los documentos a la 
empresa FACTOR. 

4.3.4.2 FACTORAJE COll PAGO AllTICIPAOO 

Esta modalidad implica para el factor la obligación de 

anticipar una parte del pago y liquidar la diferencia en la 

fecha de vencimiento de la cuenta por cobrar. 

Sin embargo, en esta modalidad el factor inicia la operación 

como si se tratase de factoraje con recurso >" a paso y medida 

que va conociendo al deudor de la cuenta va asumiendo el 

riesgo de impagado. 
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El DIAGRAMA DE OPERACION de éste tipo de factoraje es como 

sigue: 

EMPRESA " X 11 CLIENTE 11 Z 11 

( 3 ) ( 5 ) 

(4) 

EMPRESA FACTOR 

( 6 ) 

(cuadro 5) 

lJ ta empresa " X 11 vende su producto o servicio a su 
cliente 11 z 11 

2) El cliente 11 Z 11 a cambio del producto o 
suscribe un documento (letra de cambio, 
contrarecibo) en favor de la empresa " X 11 • • 

servicio, 
pagaré o 

3) La empresa 11 X 11 cede sus documentos a la empresa FACTOR 

4) La empresa FACTOR le entregará los recursos, siendo 
este por el porcentaje acordado como anticipo del monto 
total de los documentos y nunca mayores del monto de la 
Línea de crédito autorizada a la empresa " X 11 y esta 
ultima deberá entregar : 

- Los documentos originales 

- contrato de Cesión de Derechos 

5) La empresa FACTOR al vencimiento de los documentos se 
presenta a cobrarlos con el cliente " z 11 

6) El cliente " z " paga el 100% de los documentos a la 
empresa FACTOR. 
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7) La empresa FACTOR entrega a la empresa X los 
recursos faltantes una vez descontado el porcentaje del 
anticipo. 

4.3.4.3 FACTORAJE DE PROVEEDORES 

Por último, en el Factoraje existe otra submodalidad que se 

ha dado en llamar factoraje de proveedores, y que consiste en 

adquirir de los proveedores de grandes cadenas comerciales, 

principalmente, los titules de crédito que emiten éstas. Los 

adquiere el factor sin recurso y paga anticipadamente el 

importe total de los documentos menos un diferencial por la 

compra. 

El DIAGRAMA DE OPERACIOll de esta modalidad del factoraje es 

como sigue: 

1 
EMPRESA " X " CLIENTE " Z " 

2 

( 3 ) ( 5 J 

EMPRESA FACTOR 

( 4 ( 6 ) 

(cuadro 6) 
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1) La empresa " X 11 vende su producto o servicio a su 
cliente 11 z 11 

2) El cliente " z " a cambio del producto o servicio, 
suscribe un documento (letra de cambio, paqaré o 
contrarecibo) en favor de la empresa 11 X 11

• 

3) La empresa 11 X 11 cede sus documentos a la empresa FACTOR 

4) La empresa FACTOR le entregará los recursos, siendo 
estos por el 100% del documento menos el descuento 
respectivo y nunca mayores del monto de la Línea de 
crédito autorizada a la empresa " X " y esta última 
deberá entregar : 

- Los documen.tos originales 

- contrato de cesión de Derechos 

5) La empresa FACTOR al vencimiento de los documentos se 
presenta a cobrarlos con el cliente " z " 

6) El cliente " z " paga el 100% de los documentos a la 
empresa FACTOR. 

Las fórmulas anteriores implican para el factor un 

conocimiento amplio de los deudores de las cuentas por cobrar 

y del riesgo que cada una de ellas implica; no obstante, el 

factor declina el pago a su cliente cuando el deudor se 

rehúsa a pagar por causas imputables al cliente, es decir, 

cuando la mercancía entregada carezca de la calidad pactada, 

existan atrasos en la entreqa de mercancía, la cantidad o los 

modelos sean diferentes a los contratados, etcétera. 
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Asimismo, es práctica de los factores en México notificar al 

deudor (comprador) que las cuentas por cobrar a su cargo 

deberán ser pagadas al factor, en virtud de ser éste el 

legítimo propietario de las mismas. 

4.3.4.4 FACTORAJE A LA EXPORTACION 

La función de los factores en las ventas al exterior sigue 

los mismos principios de operaciones del país; no obstante, 

la realización concreta de esas operaciones revela un 

aparente mayor grado de complejidad. 

El factor exportador definirá las labores detalladas de 

comprobación de crédito, registro de ventas y cobranzas, bajo 

algún tipo de compensación convenida con el factor de 

importación, posiblemente cediendo el pago de cesión o 

cobranza. A menos de que se realice la operación sobre 

alguna base adecuada, los factores de 

exportación trabajarán bajo el marco 

importación 

de formas 

y 

y 

procedimientos estabecidos para amparar decisiones adoptadas 

por el factor de importación, transmisión de documentos 

oficiales y reporte de informes de cobranzas. 
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En general, al factor de exportación se le dejará mantener un 

control global de la cuenta del cliente de exportación, 

permitiendo al cliente tener relaciones directas con el 

factor de exportación, sin dejar de obtener el beneficio 

resultante de la contabilidad, cobranza y comprobación de 

crédito, realizadas por especialistas en procedimientos 

comerciales en el país de importación. 

Esta modalidad se ha ido desarrollando por los factores en 

México, a paso y medida que los e><portadores mexicanos han 

incrementado su presencia en los mercados internacionales. 

En el factoraje a ventas en Hé:<ico sólo intervienen tres 

personajes: 

El factor, el cliente usuario del factoraje y el deudor, 

también llamado comprador, que es el origen de la cuenta por 

cobrar. En el factoraje a la eitpci:tación aparece un cuarto 

elemento, el factoraje importador. 

La operación, lejos de ser compleja, de acuerdo con los 

procedimientos usuales de operaciones financieras a ia 

exportación, se realiza de una manera sencilla:El factor en 

México solicita de su cliente una lista de sus compradores 

extranjeros, el monto de los créditos y condiciones de pago. 

con esas elementos el factor en México, aún antes de la firma 

de los contratos respectivos, consulta la relación con el 
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factor importador, asociado en esas operaciones con -el .factor 

mexicano. 

Una vez resuelta la consulta por el factor importador, se 

fijan las condiciones del contrato en función de la seriedad 

del comprador importador, con lo que el exportador mexicano 

tiene una ventaja adicional al tener un conocimiento más 

preciso de su cliente. 

Los pedidos en firme deberán ser sometidos al factor en 

México, quien los envia al factor importador, una vez 

aprobados informa al exportador, q~ien dará cuenta a sus 

clientes del acuerdo e informará de su obligación de pago al 

factor importador. 

El factor en México se obliga con el factor importador al 

envío de toda la documentación necesaria para el cobro de las 

mercancías, mientras el factor importador se obliga con el 

factor en México al pago de los créditos al recibir dicha 

documentación. 

El DIAGRAMA DE OPERACION de esta modalidad de factoraje es 

como sigue: 
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( a l 

PROVEEDOR 

FACTOR 
EXPORTADOR 

1) El proveedor 
cliente. 

( 3 ) 

vende 

( 5 ) 

(cuadro 71 

CLIENTE 

( 6 ) 

FACTOR 
IMPORTADOR 

su producto o servicio a su 

2) El cliente a 
documento ( 
proveedor. 

cambio del producto o servicio, suscribe un 
factura o contrarecibo ) en favor del 

3} El proveedor cede sus documentes a la empresa FACTOA, 
debiendo entregar: 

- Los documentos originales 

- contrato de Cesión de Derechos 

4) La empresa FACTOR le entregará los documentos al Factor 
Importador. 

5) El FACTOR Importador al vencimiento de los documentos se 
presenta a cobrarlos con el cliente. 

6) El cliente paga los documentos al FACTOR Importador. 

7) El FACTOR Importador transfiere los fondos al FACTOR 
Exportador. 

S) El FACTOR Exportador entregá los fondos al Proveedor. 
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4, 3, 4. 5 FACTORAJE A LA IMPORTACIOll 

La relación entre el factor de importación y el cliente se 

establece mediante contrato; el cliente endosa la factura de 

venta a favor del factor, indicando en la documentación que 

el pago deberá cubrirse directamente al factor de 

importación. Lo anterior permite al factor proceder como si 

la venta fuese de carácter doméstico, con la excepción de que 

deberá establecer procedimientos adicionales necesarios, 

tales como la política de administración de la documentación 

para el cumplimiento de los procedimientos de control de 

divisas, permitiendo de este modo el pago en la moneda del 

país del exportador. 

El cliente solicita al factor importador que realice los 

trámites necesarios para poder contactar al exportador de 

cualquier país. 

El factor importador consulta con el respectivo factor 

exportador, dándole información y aval sobre el importador. 

ne esta manera el factor exportador se pondrá en contacto con 

el exportador extranjero, y de ser aceptada la operación el 

factor exportador hará la transacción con el factor 

importador y este último con el importador. 
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Así dando al importador, como al exportador, facilidad de 

tramitación, agilidad de información al exportador sobre el 

importador 

importador. 

y exclución de carta de crédito para el 

El DIAGRAMA DE OPERACION de esta modalidad de factoraje es 

como sigue: 

1 
( 4 ) 

1 IMPORTADOR 
1 1 

EXPORTADOR 

( l l ( 6 ) ( 3 ) ( 8 l 

( 2 ) 

FACTOR ( 5 ) FACTOR 
IMPORTADOR EXPORTADOR 

( 7 ) 

(cuadro 8) 

1) El Importador solicita al Factor Importador contactar 
con el Exportador. 

2) El Factor Importador contacto con el Factor Exportador. 

3) El Factor Exportador contacta con el Exportador y estando 
de acuerdo con las condiciones de la exportación, se 
solicita: 

- El Pagaré con el AVAL del Factor Importador 



Así dando al importador, como al exportador, facilidad de 

tramitación, agilidad de información al exportador sobre el 

importador y exclución de carta de crédito para el 

importador. 

El DIAGRAMA DE OPERACION de esta modalidad de factoraje es 

como sigue: 

1 
4 ) 

1 IMPORTADOR EXPORTADOR 
1 1 

( 1 ) ( 6 ) ( 3 ) ( 6 ) 

( 2 ) 

FACTOR ( 5 ) FACTOR 
IMPORTADOR EXPORTADOR 

( 7 ) 

(cuadro 8) 

1) El Importador solicita al Factor Importador contactar 
con el Exportador. 

2) El Factor Importador contactu con el Factor Exportador. 

3) El Factor Exportador contacta con el Exportador y estando 
de acuerdo con las condiciones de la exportación, se 
solicita: 

- El Pagaré con el AVAL del Factor Importador 
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4) El Exportador envía las mercancías al país importador, 
endosando los documentos a favor del Factor Importador 
para que él realice la cobran=a. 

5) El FACTOR Exportador envía los documentos al Factor 
Importador 

6) El Importador al vencimiento de los documentos paqa al 
Factor Importador. 

7) El Factor Importador transfiere las fondos al Factor 
Exportador. 

8) El FACTOR Exportador entreqá los fondos al Exportador. 

Estas son las modalidades y submodalidades del factoraje que 

se realizan en Mé:<ico. 
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4. 4 MECANICA DE COllTRATACIO!l 

En esta etapa, el empresario llamado prospecto, para la 

obtención de un financiamiento de esta naturale=a, sólo 

requiere llenar una solicitud de línea de factoraje, en donde 

se deberan anexar los documentos requeridos en la misma y que 

generalmente son los mismos documentos que se envían a las 

instituciones de crédito. { apéndice 

Cabe mencionar dos elementos esenciales de esta solicitud: 

1.- Una lista de las facturas de los clientes que 

desea vende~, ya que a diferencia de un crédito bancario, el 

factor de~enc!e, para cobrar, del criterio con que el 

empresa::-io seleccionó a sus clientes {compradores) y la 

documentación, facturas, contra-recibos o títulos de crédito 

que son los medios, que segregados de los demás activos, por 

si solos cubrirán el dinero entregado al prospecto {cedente) 

y que habrán pasado a ser, jurídicamente propiedad del 

Factor. 
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2.- Que, quien contrate con el factor cuente con 

facultades suficientes de d,ominio, ya que la operación de 

factoraje es, en esencia, una operación de compra-venta de 

derechos, de ahi que sean necesarios tales poderes para 

comprometerse a firmar los contratos respectivos. 

Una vez que la solicitud de Factoraje se ha recibido, con 

toda la documentación necesaria, el factor iniciará con el 

análisis de crédito y presenta toda esta documentación con el 

análisis a alguno de sus diversos córnites, quienes 

determinarán, la viabilidad de la operación. 

Los criterios que los diversos cómites del Factor toman para 

autorizar la línea de Factoraje son, entre otros los 

siguientes: 

DE LA CARTERA 

- calidad de la cartera 
- calidad del producto 
- Política sana de ventas 
- cartera repetitiva 
- Clientela diversificada 
- Rotación de la cartera 
- Distribución geográfica de los compradores 
- Importe de devoluciones, rebajas y descuentos 
- Importe de las ventas 
- Número de facturas 
- ventas a subsidiarias, accionistas, etc 
- seriedad en las entregas 
- Ventas crecientes 
- competitivadad de su producto 
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DEL PROSPECTO: 

- Prestigio en el medio en que se desenvuelve 
- EKPeriencia en el ramo 
- Solvencia y moralidad 
- Dinamismo de la administración 
- Solidez de las relaciones laborales 
- Política sana de capitalización 
- Actualización de activos fijos 
- Política de protección contra riesgos 
- Política de compras 
- Política de pagos a proveedores 

~ 
En base a los resultados obtenidos del análisis de crédito 

que fue entregado al comité para su evaluación se procederá 

a: 

La autorización de la linea de factoraje, (para la prestación 

de éste servicio se proporciona una línea de operación), cuyo 

monto máximo representa el límite del compromiso de descuento 

de documentos. Esta línea de operación debe entenderse en 

forma revalvente; en el caso de no haberse autorizado la 

línea se informará al cliente prospecto y se le informarán 

las causas de su rechazo. 

La aprobación de la línea de crédito y sus condiciones, son 

también informadas al prospecto; una vez aceptadas por éste 

se procede a elaborar y firmar el contrato respectivo de 

acuerdo a la modalidad de factoraje que se haya otorgado, 

dando con esto la formalización de la operación. 
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El contrato es un instrumento jurídico, que en el transcurso 

generalmente de un año, regula las relacio~es del prospecto, 

en esta etapa llamado cedente, y el factor. 

En él se establecerán las bases de operación y se especifican 

todos los derechos y obligaciones de las partes, además de 

obligar a las partes a celebrar una serie de contratos 

llamados definitivos y que no son otros más que los contratos 

de cesión. 

Detallamos cada uno de los contratos que se utilizan según la 

modalidad de factoraje que se ha solicitado y autorizado. 

l.- FACTORAJE CON PAGO AL VENCIMIENTO, (apéndice 3) 

2.- FACTORAJE CON PAGO ANTICIPADO, (apéndice 4) 

3.- FACTORAJE DE PROVEEDORES, (apéndice 5) 

t.- FACTORAJE A LA EXPORTACION, (apéndice 6) 

s.- FACTORAJE A LA IMPORTACl.ON, (apéndice 7) 
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4.5 ASPECTOS LEGALES DEL FACTORAJE EN KE~ICO 

EL CONGRESO DE LA UNION, reforma, adiciona y deroga diversas 

disposiciones a las Ley General de organizaciones y 

Actividades Auxiliares del Crédito. 

Artículo so. Se requerirá autorización de la Secretaría de 

Hacienda y crédito Público, para la constitución y operación 

de empresas de factoraje financiero, o de la comisión 

Nacional Bancaria cuando se trate de uniones de crédito. 

Estas autorizaciones podrán ser otorgadas o denegadas 

discrecionalmente por dicha secretaría, o la comisión en su 

caso, según la operación sobre la conveniencia de su 

establecimiento y serán por su propia naturaleza, 

instransmisibles. 

Dichas autorizaciones deberán publicarse en el Diario Oficial 

de la Federación, así como las modificaciones a las mismas. 

sólo las sociedades que gocen de autorización en los términos 

de esta Ley, podrán operar como empresas de factoraje 

financiero. 
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Articulo 6º. 

operar una 

La solicitud de autorización para constituir y 

organización auxiliar del crédito deberá 

acompañarse de un depósito en moneda nacional o en valares 

emitidos por el Gobierno Federal, en la Institución de 

crédito que la Secretaría de Hacienda y Crédito Público 

determine, igual al 10% del capital mínimo exigido para su 

constitución, según esta Ley~ 

Articulo 7°. La palabra empresa de factoraje financiero, 

sólo podrá ser usada en la denominación de organizaciones 

auxiliares del crédito o de las sociedades que se dediquen a 

actividades auxiliares del crédito, a las que haya sido 

otorgada autorización, de conformidad con lo dispuesto en la 

presente Ley. 

Artículo 8°. Las sociedades que se autoricen para 

como organizaciones auxiliares del crédito 

operar 

deberán 

constituirse en forma de sociedad anónima de capital fijo o 

variable, organizados con arreglo a la Ley General de 

Sociedades Mercantiles y a las siguientes disposiciones que 

son de aplicación especial: 

I.- La Secretaría de Hacienda y Crédito Público 

durante el primer trimestre de cada afio, 

mínimos necesarios para constituir nuevas 

determinará, 

los capitales 

empresas de 

factoraje financiero, así como para mantener en operación a 

las que ya estén autorizadas. 
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II·.- . • • ...... , ... ,, •, .. , ... ,., ... , ...... •, ... ,. •.,, •, •. (*) 

III.- En ningún momento podrán participar en el capital 

social de las organizaciones auxiliares del crédito, 

directamente o a través de interpósito persona: 

1.- Gobierno o dependencias oficiales extranjeras, 

entidades financieras del exterior, ni a personas físicas o 

morales extranjeras, sea cual fuere la forma ~ue revistan, 

excepto en los casos previstos en el siguiente párrafo. 

La secretaría de Hacienda y Crédito Público podrá, 

discrecionalmente, autorizar la participación en el capital 

pagado de las empresas de factoraje financiero, a entidades 

del exterior, así como a personas físicas y morales 

extranjeras. La autorización que se otorgue a un 

inversionista extranjero será instransmisible. 

La inversión mexicana en todo caso tendrá que ser mayoritaria 

y deberá mantener la facultad de determinar el manejo, y 

control de la empresa. 

Todo extranjero que, en el acto de la constitución o en 

cualquier tiempo ulterior, adquiera interés o participación 

social en la organización auxiliar de crédito se considerará, 

por ese solo hecho, como mexicano respecto de una u otra, y 

se entenderá que conviene en no invocar la protección de su 

(*) Las lineas puntadas significan que esa parte no tuvo 
ninguna modificación. 
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gobierno bajo la pena, en caso de faltar a su convenio, de 

perder dicho interés o participación en beneficio de la 

Nación. 

2.-

3.-

4.-

IV.- Ninguna persona podrá ser propietaria de más del 10% 

del capital pagado de una unión de crédito, ni pertenecer a 

dos o más uniones que correspondan a un mismo tipo. 

Excepcionalmente, la comisión Nacional Bancaria podrá 

autorizar que, de manera temporal,por un plazo no mayor de 

doce meses, una persona pueda ser propietaria de más del 100% 

del capital pagado de una unión de crédito, siempre y cuando 

dicha persona no tenga relación directa con ótros socios o 

que motive una concentración indebida de capital. · 

v.-

VI.- El número de administradores no podrá ser inferior de 

cinco, y actuarán constituidos en consejo de administración. 

11 capitulo rrr Bis" 
"De las empresas de factoraje financiero" 

Articulo 4Sa.- Las sociedades que disfrutan de autorización 

para operar como empresas de factoraje financiero, sólo 

podrán realizar las operaciones siguientes: 
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r.- Celebrar contratos de factoraje financiero, 

entendiéndose como tal para efectos de esta Ley, aquella 

actividad en la que mediante contrato que celebre la empresa 

de factoraje financiero con sus cliéntes, personas morales o 

personas físicas que realicen actividades empresariales, la 

primera adquiera de los segundos derechos de crédito 

relacionados a proveeduría de bienes, de servicios o de 

ambos, con recursos provenientes de las operaciones pasivas a 

que se refiere este artículo; 

rr.- Obtener préstamos y créditos de instituciones de 

crédito y de seguros del pais o de entidades financieras del 

exterior, destinados a la realización de las operaciones 

autorizadas en este capitulo o para cubrir necesidades de 

liquidez relacionadas con su objeto social; 

III.- obtener créditos y préstamos, mediante la 

suscripción de títulos de crédito en serie o en masa. para su 

colocación pública de acuerdo con las disposiciones que al 

efecto expida el Banco de México: 

IV.- Descontar, dar en prenda o negociar en cualquier 

forma los derechos de crédito provenientes de los contratos 

de factoraje, con las personas de las que reciban los 

financiamientos a que se refiere la fracción rr anterior. 

v.- constituir depósitos. a la vista y a plazo. en 

instituciones de crédito del país o en entidades financieras 

del exterior. asi como adquirir valores aprobados para el 

efecto por la comisión Nacional de Valores; 
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VI.- Adquirir bienes muebles e inmuebles destinados a 

sus oficinas o necesarios para su operación; 

VII.- Adquirir acciones de sociedades que se 

organicen exclusivamente para prestarles servicios, así como 

para adquirir el dominio y administrar inmuebles en los 

cuales las empresas de factoraje financiero, tengan 

establecidas o establezcan en su oficina principal, alguna 

sucursal o una agencia; 

VIII.- Prestar servicios de administración y cobranza 

de derechos de crédito; 

IX.- Las demás operaciones que esta u otras leyes les 

autoricen; y 

X.- Las demás operaciones análogas y conexas que, 

mediante reglas de carácter general, autorice la Secretaria 

de Hacienda y Crédito Público, oyendo la .opinión de la 

Comisión Nacional Bancaria y del Banco de Mé~..::ico. 11 

Articulo 45b.- Por virtud del control de factoraje, la 

empresa de factoraje financiero conviene con el cliente en 

adquirir derechos de crédito que éste tenga a su favor por 

precio determinado o determinable, en moneda nacional o 

extranjera, independientemente de la fecha y la forma en que 

se pague, siendo posible pactar cualquiera de las modalidades 

siguientes: 
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I.- Que el cliente no quede obligado solidariamente a 

responder por el pago de los derechos de crédito transmitidos 

a la empresa de factoraje financiero; o 

II.- Que el cliente quede obligado solidariamente con 

el deudor, a responder del pago puntual y oportuno de los 

derechos de crédito transmitidos a la empresa de factoraje 

financiero. 

Los contratos de factoraje en moneda extranjera se sujetarán 

a las disposiciones y limitaciones previstas en esta Ley o 

las que emita el Banco de Mé::ico. 

La administración y cobranza de los derechos de crédito, 

objeto de los contratos de factoraje, deberá ser 

realizada por la propia empresa de factoraje financiero. La 

secretaría de Hacienda y Crédito Público, mediante reglas de 

carácter general, determinará los requisitos, condiciones y 

límites que las empresas de factoraje deberán cumplir para 

que la citada administración y cobranza se realice por 

tercero. 

Artúculo 45c.- Previamente a la celebración de los 

contratos de factoraje, las empresas de factoraje financiero 

podrán: 

r.- Celebrar contratos de promesa de factoraje; 
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II.- Celebrar contratos con los deudores de derechos 

de crédito, constituidos a favor de sus proveedores de bienes 

o servicios, comprometiéndose la empresa de factoraje 

financiero a adquirir dichos derechos de crédito para el 

caso de aceptación de los propios proveedores. 

Artículo 45d.- sólo podrán ser objeto del contrato de 

factoraje, aquellos derechos de crédito no vencidos que se 

encuentren documentados en facturas, contrarecibcs, títulos 

de crédito o cualquier otro documento, denorainado en moneda 

nacional o extranjera, que se acredite la existencia de 

dichos derechos de crédito y que los mismos sean el resultado 

de la proveeduría de bienes, de servicios o de ambos, 

proporcionados por personas nacionales o extranjeras. 

Articulo 4Se.- Los clientes estarán obligados a 

la existencia y legitimidad de los derechos de 

tiempo de celebrarse el contrato de factoraje 

independientemente de la obligación que, en 

garantizar 

crédito al 

financiero, 

su caso, 

contraiga conforme a la fracción II del artículo 4Sb de esta 

Ley. 

Artículo 45f.- Los clientes responderán del detrimento en el 

valor de los derechos de crédito objeto de los contratos, que 

sean consecuencia del acto jurídico que les dió origen, salvo 
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los que estén documentados en títulos de crédito aún cuando 

el factoraje se haya celebrado en términos de la fracción I 

del artículo 45b. 

Si del acto jurídico que dió origen a los derechos de crédito 

se derivan devoluciones, los bienes correspondientes se 

entregarán al cliente, salvo pacto en contrario. 

Articulo 45g.- Los clientes que celebren contratos de 

factoraje a los que se refiere la fracción II del artículo 

4Sb, podrán suscribir a la orden de la empresa de factoraje, 

pagarés por el importe total de las obligaciones asumidas por 

ellos, haciéndose constar en dichos títulos de crédito su 

procedencia, de manera que queden suficientemente 

identificados. Estos pagarés deberán ser no negociables, en 

los términos del articulo 25 de la Lay General de Títulos y 

Operaciones de crédito. 

La suscripción y entrega de dichos pagarés, no se considerará 

como pago de las obligaciones que documenten. 

Artículo 4Sh.- La transmisión de los derechos de créditos a 

la empresa de factoraje financiero, comprende la de todos los 

derechos accesorios a ellos, salvo pacto en contrario. 

Artículo 4Si.- La transmisión de derechos de crédito a la 

empresa de factoraje surtirá efectos frente a terceros, desde 
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la fecha en que haya sido notificada al deudo1·, en los 

términos del articulo 45k, sin necesid~d de que sea inscrita 

en registro alguno u otorgada ante fedatario público. 

Artículo 45j.- El deudor de los derechos de crédito 

transmitidos a una empresa de factoraje financiero, libera su 

obligación pagando al acreedor original o al último titular, 

según corresponda, mientran no se le ha:,·a notificado la 

transmisión. Dicha notificación se hará pol:" la. empL·esa de 

factoraje financiero en los términos previstos en el 

siguiente articulo. 

Artículo 45k.- La transmisión de los derechos de crédito 

podrá ser notificada al deudor por la empresa de factoraje en 

cualquiera de las formas siguientes: 

I.- Entrega del documento o documentos comprobatorios 

del derecho de crédito en los que conste el sello o leyenda 

relativa a la transmisión y acuse de recibo por el deudor 

mediante contraseña, contrarecibo o cualquier otro signo 

inequívoco de recepción; 

II.- Comunicación por correo certificado con acuse de 

recibo, télex o telefascimil, contraseñados o cualquier otro 

medio donde se tenga evidencia de su recepción por parte del 

deudor; 
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III.- Notificación realizada por fedatario público. 

En los casos sefialados, la notificación deberá ser realizada 

en el domicilio de los deudores, pudiendo efectuarse con su 

representante legal o cualquiera de sus dependientes o 

empleados. 

Para los efectos de la notificación a que alude el párrofo 

anterior, se tendrá por domicilio de los deudores el que se 

seftale en los documentos en que consten los derechos de 

crédito objeto de los contratos de factoraje. 

El ágo que realice los deudores al acreedor original o al 

último titular después de recibir la notificación a que este 

percepto se refiere, no los libera ante la empresa de 

factoraje financiero. 

Artículo 451.- cuando las empresas de factoraje financiero 

den en prenda los derechos de crédito que hayan adquirido, 

dicha garantía se constituirá y formalizará meCiante cc~tr~to 

que debe=á constar por escrito, pudiendo quedar como 

depositario de los documentos correspondientes, el director 

general o gerente general de la empresa de factoraje. 

Artí~ulo 45m.- Las operaciones a que se refiere la fracción 

II del articulo 45a de esta Ley que celebren las empresas de 

factoraje financiero, se someterán en cuanto a sus límites y 

condiciones a las reglas de carácter general que expida, en 

su caso, el Banco de México. 
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Artículo 45n.­

invertirán los 

Las empresas de factoraje 

recursos provenientes de las 

financiero 

operaciones 

referidas en las fracciones II, III, y IV del artículo 45a en 

términos que les permitan mantener condiciones adecuadas de 

seguridad y liquidez. La Secretaria de Hacienda y crédito 

Público, oyendo la opinión del Banco de México y de la 

comisión Nacional Bancaria, determinará las clasificaciones 

de los activos y, en su caso, de las operaciones causantes de 

pasivo contingente y, en función de su seguridad y liquidez, 

establecerá 

exigible y 

representados 

asimismo, los porcentajes má,.:irnos de 

de pasivo contingente que podrán 

por los distintos grupcs de activo 

pasivo 

estar 

y de 

operaciones resultantes ds las referidas clasificaciones. 

Las clasificaciones y porcentajes mencionados podrán ser 

determinados para diferentes tipos de pasivos o para 

distintas empresas de factoraje financiero clasificadas según 

su ubicación, magnitud, composición de sus pasivos u otros 

criterios. 

Articulo 450.- Las empresas de factoraje financiero, sin 

perjuicio de mantener el capital mínimo previsto por esta 

Ley, deberán tener el capital contable por monto no menor a 

la cantidad que resulte de aplicar un porcentaje que no sea 

inferior al tres por ciento a la suma de sus activos y en 

caso, de sus operaciones causantes de pasivo contingente 

expuestos a riesgos significativos: 
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La secretaria 

opinión de la 

de Hacienda y crédito Público, 

comisión Nacional Bancaria y del 

oyendo 

Banco 

la 

de 

México, determinará cuáles activos deberán considerarse 

dentro de la mencionada suma, así como el 

aplicable en los términos del preGente artícuio. 

porcentaje 

El capital contable tampoco deberá ser inferior, en ningún 

caso, a la suma de las cantidades que se obtengan de 

a los grupos de activos y de operaciones causantes 

aplicar 

de sus 

pasivos contingentes resultantes de las clasificaciones por 

seguridad y liquidez a que se refiere el artículo inmediato 

anterior, los porcientos que el Banco de México determine 

para cada uno de esos grupos, oyendo la opinión de la 

comisión Nacional Bancaria. 

Para efectos de este artículo la secretaría de Hacienda y 

crédito Público, oyendo previamente a la comisión Nacional 

Bancaria y al Banco de México, señalará los conceptos que se 

considerarán para dete=minar el capital contable de las 

empresas de factoraje financiero. 

Artículo 45p.-

Articulo 45q.-

Articulo 45r.- Las empresas de factoraje financiero y a 

cargo de una sola persona o grupo de personas que , por nexos 

patrimoniales o de responsabilidad, constituyen riesgos 
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comúnes, no excederán de los límites que determine la 

Secretaria de Hacienda y Crédito Público oyendo a la Comisión 

Nacional Bancaria. 

Artículo 45r.- Las empresas de factoraje financiero deberán 

obtener información sobre la solvencia moral ·y económica de 

los deudores en los contratos de factoraje. En sus 

decisiones, deberán en cuenta preferentemente la seguridad, 

liquidez y rentabilidad de las operaciones que 

deberán hacer el análisis de los derechos de 

vayan a adquirir. Las operaciones a que se 

realicen y 

crédito que 

refiere la 

fracción II del artículo 45b, deberán ser congruentes con la 

capacidad económica real de los clientes y con la naturaleza 

y clase de los derechos de crédito que se hayan transmitido. 

Articulo 45s.- Las empresas de factoraje financiero estarán 

obligadas a suministrar al Banco de México la información de 

carácter general que éste les requiera sobre sus operaciones, 

asi como aquellos datos que permitan estimar su situación 

financiera. 

Articulo 45t.- A las empresas de factoraje financiero les 

esta prohibido: 

I.- operar sobre sus propias acciones; 

II.- Emitir acciones preferentes o de voto limitado; 
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III.- Celebrar operaciones, en virtud de las cuales 

resulten o puedan resultar deudores de la empresa de 

factoraje financiero, los directores generales o gerentes 

' generales, salvo que correspondan a préstamos de carácter 

laboral; los comisarios propietarios o sup.lentes, estén o no 

en funciones; los auditores externos de las empresas de 

factoraje financiero; a los ascendientes o descendientes en 

primer grado o conyuges de las personas anteriores. La 

violación a lo previsto en esta fracción se sancionará 

conforme a lo despuesto en el articulo 96 de esta Ley. 

IV.- Recibir depósitos bancarios de dinero; 

v.- otorgar fianzas o cauciones; 

VI.- Enajenar los derechos de crédito objeto de un 

contrato de factoraje financiero al mismo cliente del que los 

adquirió, o a empresas vinculadas con éste o integradas con 

él en un mismo grupo; 

VII.- Adquirir bienes, mobiliario o equipo no 

destinados a sus oficinas. si por adjudicación o cualquier 

causa adquieren tales bienes, deberán proceder a su venta, la 

que se realizará, si se trata de bienes muebles, en el plazo 

de un año, o de dos años si son inmuebles, pudiendo la 

comisión Nacional Bancaria prorrogar el plazo cuando se 

dificulte la venta. Si al término del plazo de la prórroga 

no se han vendido, la propia comisión procederá a sacarlos 

administrativamente a remate; 
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VIII.- Realizar operaciones de compra-venta de oro, 

plata y divisas. se exceptuán las opereaciones de divisas 

relacionadas con los financiamientos que recib¿:a1 o con los 

contratos de factoraje financiero que celebren, denominados 

en moneda extranjera, las cuales se ajustarán en toco momento 

a las 

expida 

disposiciones de carácter general que, 

el Banco de México, y las demás 

en su caso, 

6.ispooiciones 

previstas en la presente Ley; 

IX. - Adquirir derechos de crédito a cargo de 

subsidiarias, filiales, controladoras o accionistas de las 

propias empresas de factoraje financiero, a excepción de la 

adqusición de instrumentos financieros emitidos por las 

instituciones de crédito; 

X.- Realizar las operaciones a que se refiere la 

fracción II del artículo 45b cuando coloquen títulos de 

crédito entre el público inversionista, en los términos de la 

fracción III del artículo 45a, salvo colocaciones en 

instituciones de crédito, instituciones de seGurcG y fianzas, 

asi como sociedades de inversión comúnes y Ce re~ta fija; 

XI.- Descontar, garantizar y en gcn2=cl, otorgar 

créditos distintos de los expresamente autorizados en esta 

Ley; 

XII.- Realizar las demás operaciones que no les estén 

expresamente autorizados en esta Ley; 
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Articulo 47.- En los contratos de factoraje financiero que 

se pacte que el acreditado o el mutuatario puedan disponer de 

la suma acreditada o del importe del préstamo en cantidades 

parciales o estén autorizados para efectuar reembolsos 

previos al vencimiento del término señalado en el contrato, 

el estado de cuenta certificado por el contador de la 

organización auxiliar del crédito acreedora hará fé, salvo 

prueba en contrario, en el juicio respectivo para la fijación 

del saldo resultante a cargo del deudor. 

Articulo 48.- El contrato o documento en que se haga 

constar los créditos del factoraje financiero que otorguen 

las organizaciones auxiliares del crédito correspondientes, 

así como los documentos que demuestren los derechos de 

crédito transmitidos a empresas de factoraje financiero, 

notificados debidamente al deudor, junto con la certificación 

del estado de cuenta a que se refiere el articulo anterior, 

serán titulo ejecutivo mercantil, sin necesidad de 

reconocimiento de firma ni de otro requisito alguno. 
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4.6 COSTOS DEL FACTORAJE 

tos costos de las operaciones de Factoraje para el cedente, 

están en relación directa a dos elementos: 

1.- Los honorarios por servicios y apertura de línea, y 

2.- El valor del descuento por pronto pago o el 

rendimiento que generarán los anticipos acordados. 

Estos últimos, están en relación directa al costo del dinero 

en el mercado financiero mexicano. 

Por el pago del Honorario de Apertura, el Cedente recibe del 

Factor, la garantía de que, al momento que lo solicite, habrá 

a su disposición fondos suficientes para cubrir sus 

necesidades de efectiva. Dicho de otra manera, el Cedente 

cuenta con una fuente automática de liquidez, que bien 

utilizada lo llevará a trancar un Costo en un Ingreso. 

El Honorario por servicio, oscila entre un límite mínimo y un 

máximo. La diferencia entre ambos límites se encuentra 

condicionada al importe de las ventas, el número de facturas, 

el valor medio, la concentración y rotación de la cartera, la 

calidad del producto, la distribución geográfica de los 
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compradores, etc. 

su fijación corresponde a los servicios que presta el Factor: 

seguro de crédito, investigación de compradores, cobranza, 

custodia, etc. 

Todo lo cual supone un detallado estudio, teniendo en cuenta 

las circunstancias que concurren en el cedente y 

principalmente en su cartera de compradores, base del 

Factoraje. 

La forma de cobro de los costos antes indicados, depende de 

cada Factor, existen algunos que los cobran tal como los 

presentamos, hay otros que sólo cobran alguno de ellos, otros 

más los engloban en uno sólo. Pero todos sin_ excepción los 

calculan considerando los elementos ya enunciados. 

El costo de la operación para el cedente se 

disminuido si se toma en cuenta que es el 

ve grandemente 

llevará a cabo, con sus elementos materiales y 

Factor quien 

humanos, la 

carga administrativa de las cuentas por cobrar, así como los 

costos que esto implica. 

Es decir, que el Factor carga con: las cuentas incobrables; 

en la operación de Factoraje sin recurso; todos los gastos 
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administrativos de un departamento de crédito y 

de transporte, papelería, 

cobranzas; 

teléfonos, sueldo, gastos 

honorarios de abogados, etc. 

Sin embargo, exiten dos ahorros en el costo del servicio de 

Factoraje para el cedente, sobre todo, los que más valora a 

pesar de que no son cuantificables totalmente, y estos son: 

El tiempo del empresario o funcionarios del cedente, 

que ya no le dedicarán al crédito, la cobranza, y 

sobre todo 

El tiempo que dedican día a día a conseguir dinero 

para cubrir las necesidades más elementales de su 

empresa. El costo de oportunidad, el valor que para 

el empresario tiene el de contar con dinero en 

efectivo para aprovechar oportunidades que tal vez 

nunca se vuelvan a presentar. 

Queremos ilustrar con un ejemplo como se determina el costo 

de una operación de Factoraje y lo comparamos con el costo de 

un crédito bancario: 

una empresa vende sus cuentas por cobrar por un valor de 

$100,000.00 a un plazo de 45 días. 
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=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-= 
COSTO DE UNA OPERACIO!l DE FACTORAJE 

=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-

Total cedido 

Total disponible 
menos 

Descuentos (*) 
menos 

Honorarios 
igual 

Total entregado 
mas 

Reembolso 
igual 

Pago total 
menos 

Costo de oportunidad (**) 
igual 

Recuperación real 

costo final de una operación 
de factoraje (***) 

(*) (90,000 * 0.4029 * 0.125) 
de donde: 
0.4029 = Cetes + 8 puntos 
0.125 = 45 días/360 días 

$100,000 

$ 90,000 

4,532 

1,000 

$ 84,468 

10,000 

94,468 

403 

94' 065 

5,935 

(**) Es el rendimiento que ofrecería el reembolso depositado 
en cetes durante 45 días 

(***) La diferencia del valor nominal de la factura menos lo 
que que se recibe al final de la operación 

cetes= 32.29 
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Para comparar el costo del factoraje presentamos el siguiente 

ejercicio donde se solicita un crédito bancario por $100,000, 

a un plazo de 45 dias. 

=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-=-= 
COSTO DB UN CRBDITO BANCAm:o 

C.P.P. $ 4,394 
mas 

Hárgen de ganancia 999 
igual 

Tasa de interés nominal 5,393 
mas 

Interés por anticipado 449 
igual 

Tasa de interés real $ 5,842 
mas 

Interés por un 20% de 
reciprocidad 879 

igual 
Costo de un crédito bancario $ 6, 721 

C.P.P. = 35.16 
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Como se puede apreciar, las diferencias en el costo entre una 

institución crediticia y otra no son grandes; sin embargo las 

ventajas de las lineas de factoraje se pueden apreciar 

básicamente en la liquidez, optimización de los recursos, 

mejoría de la posición monetaria de la empresa, además no 

ge::e:-a raoivos ni endeudamientos y permite reducir costos en 

áreas de crédito y cobranzas. 

PoCemcs decir entonces que las operaciones de factoraje 

ofrecen varias ventajas sobre otras posibilidades que tenga 

el acreedor. 

4. 7 VEllTAJAS DEL Fl\CTOR.'\Jll 

INMEDIATA.- Al establecerse un contrato de 

Factoraje, la empresa participante obtiene liquidez por medio 

de un cheque o un depósito directo a la cuenta bancaria. La 

liquidez conlleva importantes beneficios secundarios. 

Descuento por pronto pago. El costo del 

Factoraje es menor a los descuentos por pronto 

pago ofrecidos por los proveedores, generando 

una utilidad financiera aún antes de iniciar 

los procesos de transformación y ventas. 
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Preferencia en el abasto. Al pagar de c_ontado 

se obtiene de los proveedores preferencia en 

el abasto, en los precios de la materia prima 

y en las condiciones de compra. La capacidad 

de negociación se fortalece. 

Nivelación de los flujos de caja. El 

Factoraje favorece la generación de un flujo 

de caja ligado a las necesidades reales de la 

empresa, proporcionando una adtiinistración más 

de 

la 

las finanzas 

contratación 

corporativas, 

de créditos 

sencilla 

evitando 

alternos, desventajosos, o adversos. El 

factoraje es especialmente útil para empresas 

con ventas estacionales y cobranzas 

irregulares. 

OTORGAMIENTO DE CAPITAL Q!". TRABAJO.- Los recursos obtenidos 

via Factoraje conforman un cap~tal de trabajo ligado a la 

capacidad de las empresas de colocar sus productos en el 

mercado. Entre los beneficios secundarios asociados al 

capital de trabajo se encuentran: 
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Incremento en las ventas y utilidades. La 

capacidad de ventas mejora sin necesidad de 

recurrir a otros tipos de financiamiento que 

comprometen el futuro de las empresas. 

Niveles óptimos de inventarios. una liquidez 

inmediata, aunada a un buen capital de 

trabajo permite construir inventarios óptimos 

de venta; inventarios que se adecuán 

cobranza. Disminuye el riesgo de mantener 

inventarios estáticos o innecesarios. 

Inafectabilidad de la captación de 

financiamientos bancarios. Debido a que la 

operación de Factoraje se fundamenta en la 

venta de las cuentas por cobrar de las 

empresas, éstas enajenan sus documentos de 

cartera y no adquieren pasivos. El 

financiamiento proviene de una recuperación 

anticipada de las cuentas por cobrar. 
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PROTECCION ~ PROCESOS IllFLACIONARIOS. Al vender de 

inmediato sus cuentas por cobrar vía Factoraje, las empresas 

evitan esperar el vencimiento, período durante el cual el 

poder adquisitivo pierde terreno frente a una 

inflacionaria de la cual carecen de control. Con 

tasa 

el 

Factoraje, las empresas pueden transferir sus activos 

monetarios a ,físicos. Estos últimos se revalúan con el 

tiempo propiciando mayores niveles de utilidad. 

REDUCCION DE COSTOS FINANCIEROS. Las operaciones de Factoraje 

usualmente no requiere reciprocidad en saldos o en balances 

compensatorios y no se cobran otro tipo de cargos 

financieros. Aunado a lo anterior, las tasas de descuento en 

la compra de documentos son muy competitivas y varían en 

conformidad al mercado de dinero. 

LIQUIDEZ ~ PROVEEDORES. Mediante el establecimiento de un 

contrato de Factoraje destinado a sus proveedores, se hace 

posible instaurar y mantener mayores plazos de pago y, al 

mismo tiempo, obtener un buen abasto mediante 

transferencias de los beneficios del Factoraje 

proveedores. 
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CREDITO y COBRA!l:A. La custodia, administración y cobranza 

de las cuentas por cobrar corren a cargo de las compañías de 

Factoraje, permitiendo un ahorro en perscr¡ul, equipo de 

computación, vehículos, espacio y tiempo de los departamentoa 

de crédito y cobranza. con ello, las empresas pueden enfocar 

sus esfuerzos hacia la producción y venta, dejanao la 

administración 

especialistas. 

de los documentos y la cobranza a 

La fuerza de negociación de un factor en la 

cobranza es mayor a la de los proveedores en lo individual, 

debido al peso específico resultante de la reprezentacién da 

un número mayor de proveedores. La calidad crediticia c;ucda 

registrada para el beneficio de todos los proveedores . 

. INFORHACION DE CRED¡To. Los registros de las operaciones de 

cobranza relativos a los plazos, descuentos de di\.'ersa índole 

y condiciones de pago, entre otros, conforman el perfil 

crediticio y la solvencia económica y moral de las empresas. 

Esta información que se ofrece a los clientes del Factoraje 

es útil para el otorgamiento de créditos y para la reducción 

de pérdidas por cuentas incobrables o atrasos en les pagos. 

SIMPLIFICACIO!I CONTABLE. El control de los libros am:iliares 

de ventas, cobranzas y bancos .:;e reduce al substituir las 

cuentas por cobrar de cada cliente, por una sola que 

consolida todas las operaciones. Las empresas de Factoraje 

mantienen estados de cuentas así como los saldos iniciales y 

finales. 
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No se aplica el factor de deudas (ya que no es un pasivo) 

sobre los documentos descontados~ 

No aumenta la razón de apalancamiento,. esto dá oportunidad a 

una mayor capacidad de endeudamiento. 

VENTAS !! CORTO PLAZO EN VENTAS DE CONTADO. Al transmitir la 

propiedad de sus cuentas por cobrar, la cedente está 

convirtiendo una partida tradicional de activo exigible en un 

activo disponible; dicho de otra forma, transforma sus ventas 

a corto plazo en ventas de contado. 

ciclo financiero se acorta. 

Consecuentemente su 

RECURSOS. se pueden obtener recursos frescos aún cuando 

existan restricciones crediticias en el sistema financiero 

bancario. 

Del conocimiento de la mecánica de operación y de los 

beneficios que aporta cada uno de los diversos servicios 

ofrecidos por el Factoraje, es posible integrar un plan 

adecuado que contenga la combinación específica y modalidades 

requeridas por cada empresa para conducir los procesos 

productivos hacia caminos fructíferos. 
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Por lo que podemos decir que el factoraje: 

No condiciona a la inmovilización de dinero en 

cuentas de cheques por concepto de reciprocidad. 

se incrementa en forma importante la rotación del 

capital contable ya que el mismo capital crece la 

capacidad económica para producir y vender. 

Proporciona efectivo en forma adecuaC:.a y establece 

una fuente contínua de recursos. 

Mejora el crédito establecido con proveedores. 

Hace factible obtener descuentos por prcr.to pago. 

El costo es sobre saldos utilizados. 

Liquidez inmediata. 

Garantía y liquidez a proveedores. 

Gestión de cobranza. 

Adr.iinistración de cuentas por cobrar. 

Reducción de costos administrativos. 

Protección contra riesgos inflacionarios. 

Sistematización y simplificación contable. 

Proporciona capital de trabajo. 

Además nos va a conducir a: 

Una apertura comercial 
Mayor competencia 
Mayor eficiencia 
Especialización en mercados y operaciones 
Contratación de servicios financieros y 
administrativos especializados 
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4.7.1 CICLO ECONOHICO TRADICIONAL EN UNA 

EMPRESA 

MATERIA PRIMA PRODUCCIO!I PRODUCTO TERMINADO 
( 1 ) ( 2 ) ( 3 ) 

COH?RAS PROHOCION 
( 4 ) 

( 12 ) 
CREDITO CLIENTES 

( 5 ) 
EFECTIVO 

INVEST. DE CREDITO 
( 11 ) ( 6 ) 

GEST:ou CTAS. X 
COBR:.N~A CCBRAUZA COBRAR VENTAS 

( 10 ) ( 7 ) 
( 9 ) ( 8 ) 

4 . 7. 2 ·CICLO ECONC!UCO CO:I FACTORAJE 

PRODUCTO TER!IINADO 1 PROl.:OCiml 
) 1 

VE? ITAS 
( 3 ) ( 4 ( 5 ) 

PRODUCCION 
1 1 

FACTOR 
( 2 ) ( 6 ) 

MATERIA PRHlA 

1 
COl-lPRAS 

) 1 
EFECTIVO 

( 1 ) ( 8 ( 7 ) 
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4.7.3 BENEFICIOS DEL FACTORAJE 

Exiten también beneficios que se pueden obtener del factoraje 

y los podemos clasificar en financieros, económicos y 

administrativos. 

4.7.3.1 BENEFICIOS FINA?lCIEROS 

LIQUIDEZ. ofrece una fuente segura, confiable y 

continua de recursos con disponibilidad ágil, 

inmediata y oportuna, directamente relacionada con el 

volúmen de ventas de la empresa, en función de sus 

logros comerciales. 

SITUACION FINANCIERA. La empresa crece utilizando sus 

propios recursos, independientemente de su capital y 

activos fijos que son los limitantes más comúnes en 

otros tipos de financiamiento. Provocando una más : sana 

situación financiera en la empresa y mayor 

productividad, al mejorar la rotación de activos de 

capital. 
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NIVELADOR DE ~ DE EFECTIVO. cuando existen ventas 

estacionales egresos o imprevistos, como el aprovechar 

oportunidades en compra de inventarios. No es 

necesario el pago total periódico que exigen otros 

canales tradicionalesde recursos a corto plazo; es 

flexible y crece en función de los requerimientos de la 

empresa. 

4.7.3.2 BENEFICIOS ECONOHICOS 

PRODUCTIVIDAD. Eficiencia en el ciclo de su empresa, 

promoviendo mayor rotación y optimización en el uso de 

sus recursos, la empresa tiene oportunidad de enfocar 

sus esfuerzos a sus actividades rentables-producir y 

vender además de poder aprovechar descuentos por pronto 

pago de sus proveedores u otras oportunidades. 

POSICION MOUETARIA. Propicia el mejor uso de sus 

activos monetarios, sin generar pasivos o 

endeudamientos, pudiendo la empresa aprovechar 

beneficios de tipo fiscal. 
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~ Además de tasas de interés muy competitivas, no 

condiciona la inmovilización de fondos en cuentas de 

cheques por concepto de reciprocidad o saldos 

compensatorios, siendo el costo muy racional 

directamente relacionado con los fondos obtenidos o el 

servicio recibido. 

CUBRE CUENTAS INCOBRABLES. Esta es una característica 

de factoraje puro, por lo que asegura un flujo de 

efectivo determinado a la em?resa. 

4. 7. 3. 3 BEUEi"rc:;:os Am.i:n:sTr..:..T:vcs 

CREDITO y COBRANZA CON SIMPLICIDAD y EFICIENCIA. Las 

tareas no productivas de crédito, administración y 

gestión de cobran::a se delegan a los profesionales. de 

factoraje permitiendo abatir gastos fijos, minimizar 

costos, evitar pérdida de tiempo o viajes innecesarios 

y al mismmo tiempo contar con alta eficiencia en la 

recuperación de sus créditos comerciales. 
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ELIMINAR CONTi10LES. Encargandose factoraje de todas 

las labores y manteniendo información constante a sus 

clientes sobre la situación particular de la cobranza y 

los movimientos realizados. 

APERTURA E_!! NUEVOS ME1'CADCS. Se presenta la 

posibilidad de atender nuevos mercados o clientes 

debido a la estrecha relación que f actcraje mantiene 

con los principales compradores del país. 

MEJORA LA RELACION CON SUS CLIENTES. Beneficia su 

imágen el delegar las gestiones de cobranza a 

profesiona:es que ordinariamente ya tenC:ran establecida 

relacié~ de negocies con sus compradcres. 

4.7.3.4 BENEFICIOS DEL FACTOllAJE A LA EXPORTACION 

La solvencia de deudores son investigados por 

analistas profesionales que conocen su mercado 

local. 

El tiempo y dinero invertido en el proceso de 

cobrani:a puede ser utilizado en otras actividades. 
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Las empresas pueden e}:portar en cuenta abierta con 

la seguridad total de hacer efectiva la cobranza. 

Las empresas 

comunicación. 

obtienen ahorros en gastos de 

La empresa recupera el 100% del valor de la factura 

en caso de insolvencia del deudor. 

Mejora el flujo de efectivo de la empresa. 

Recibe apoyo de asesore~ legales que ayuGan a 

resolver las posibles disputas comerciales. 

Administración y gestión de cobran.:: a, 

proporcionando inforrnacién periódica. 

Queda e>:cluica la operación con carta de crédito 

Costo competitivo con otros servicios de cobranza 

internacional. 

Adquisición a descuento de la factura derivada de 

la exportación. 
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4.7.3.5 BENEFICIOS DEL FACTORAJE A LA IP.PORTACION 

Facilita operar en cuenta abierta eliminando cartas 
de crédito. 

Mejora las condiciones de pago. 

La empresa obtiene información oportuna de sus 
transacciones. 

Apoyo de asesores que le ayuda=á~ a mejorar sus 
condiciones de crédito. 

Seguridad en la operación 
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4.8 DESVENTAJAS 

Si dentro de la cartera de la compañía existe más de 

un 25 % vencido la empresa factor no toma la 

cartera. 

Se requieren Estados Financieros auditados de 

preferencia y no todas las compañías auditan. 

Se puede convertir en pasivo (pasivo contingente) 

cuando es con recurso. 

La cobranza de cuentas foráneas (le harán cargo 

especial), 

directo. 

cuando el sistema de cobranza sea 

El factoraje no se allega de recursos directos del 

público inversionista (se allega de recursos del 

Sistema Financiero), por lo cual en ocasiones se 

encarece el costo. 
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4.9 CASO PRACTICO 

La contabilidad del cedente se ve modificada al vender o 

ceder todas o parte de sus cuentas por cobrar, estableciendo 

para ello nuevas cuentas de registro con relación a esta 

operación. 

El registro y control de sus operaciones a crédito se ve 

radicalmente reducido, ya que las cuentas de los compradores 

se sustituyen por una nueva, denominada "FACTOR 11
, que 

funciona como una cuenta corriente. El registro de la 

operación debe apegarse a lo ya establecido en el contrato 

Normativo, en lo que se refiere a: "Eliminar de su activo por 

haber transmitido la propiedad, todos los créditos cedidos al 

FACTOR en cumplimiento de este contrato, no debiéndolo 

registrar como descuento de documentos, ni como pasivo". 

Si el contrato no incluyera la leyenda antes descrita, el 

registro de la operación se debe llevar a cabo de acuerdo a 

los principios de contabilidad Generalmente Aceptados 

(Revelación Suficiente). 

135 



cabe mencionar que en el Factoraje 1'CEDER 11 equivale a 

11 VENDER 11 , es decir que al momento de entregar las cuentas por 

cobrar al FACTOR, éstas dejan de ser parte del CEDEllTE, si la 

operación fue un factoraje sin recurso, pero si la cesión se 

realizó mediante un factoraje con recurso, quedaría 

únicamente su obligación contractual de responder por el buen 

fin de la operación, así como el derecho de recibir los 

anticipos pactados y el pago del remanente al momento en que 

los créditos sean liquidados. 

Para cumplir con esta última disposición, el cedente deberá 

agregar a su catálogo de cuentas unas cuentas de ordon, cuyo 

objetivo será registrar el Pasivo contingente que pudiera 

derivarse de la incobrabilidad práctica de las cuentas 

cedidas en los plazos establecidos. 

Mostramos a continuación un ejemplo practico Cel re~istro y 

manejo de este tipo de operaciones 

L~ empresa M y V, S.A. DE c.v., desea obtener recursos 

financieros, para tal efecto éstd analizando el utilizar el 

sistema de Factoraje con la Institución Factoring, S.A. DE 

c.v. 

136 



con los siguientes datos elaborar el flujo de efectivo, 

estado de resultados y de posición financiera que permita 

establecer parámetros en el análisis de el Factoraje y 

Financiamiento Bancario mediante Préstamos Directos. 

- Ventas $ 500'000,000.00 

- Costo de ventas del 60 % 

Gastos administrativos 15% sobre las ventas, de los 

cuales el 30% representan el costo del departamento de 

cobranzas, ISR y PTU 45% sobre la utilidad neta. 

Politica de crédito 30, 60, 90 dias con documentos e 

intereses del 3% mensual global. 

El costo de financiam~enta es del 5~% anual nominal, la 

tasa real es del 60%. 

- El costo del factoraje es del 72% 

- La depreciación es del crden de$ 4 1 500,000.00 anuales. 

- La política de pago a proveedcres es a 30 días. 

- Los Gastos de comercialización son de 15% sobre las ventas. 

- El saldo inicial de bancos es de$ 1'500,000.00 

- El saldo inicial de cuentas por cobrar es de 

$75 1 000,000.00, estimando cobrarse $ 12 1 soo,ooo.oo en enero, 

25'000,000.00 en febrero y $ 37'500,000.00 en marzo. 

- Tanto los gastos de comercialización, administrativos Y de 

cobranza, son erogaciones que se pagan en el mes en que se 

generan. 

137 



Por lo que se refiere a proveedores, el pago se efectuará 

en enero 1 91. 

El préstamo bancario de corto plazo deberá pagarse en el 

mes de febrero. 

Del préstamo a largo plazo en el mes de mayo se pagarán 

$5'000,000.00 

Los impuestos por pagar se pagarán en enero 1 91. 

- El IVA transladado asciende a $75'000,000.00 anuales. 

- El IVA acreditable es del órden de $55'575,000.00 
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IACTOUH 

CIA. l!lV. S.A. Dl C.í. 
IS7ADO FI010~L1 Dl m:rm !Cl CCll.ll 

oown EL mmcro Dl 1si1 
(KIL!S Cl FlSQSI 

!' Ti!KISTll 2' !!!KlS7ll l' Tl!KlSlil I' il!K&S!li 

mm 113,751 rn, m !Cl,751 !ll,717 

mmm 12.93! 1:.m 12,Sj& 12,Sli 

IVA s¡mmm l,SU 1,9U 1,ll! l,SU 

SU KA 1lJ ,E:B m,m 158,128 158,62~ 

rer. mmm 52,875 
ldo. !RIKIS!ll !Sl,628 
Jer.mmm 158,ElB 
lto. mmm 158,628 

ULDOlffiL 
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TOTAL 

m,ooo 

51,711 

'· 7'~ 

m,m 



CIA. Ml1, S.A. !i C.V. 
llDJO DI memo flO!Oll!.l fOl 11 !JllCICIO ¡¡ 1!11 

ll!llS Cl flSOSJ 

1• mmm 2• mmm 3• mmm 1• mm:¡¡ ACOMDUDO 

IBGl!SOS 

mmos mo 75,000 75,000 
IIGUSOS 1991 52,875 158,6:8 158,il! m,m 528,lll 

IACTOUJl (52,SlSJ J95,m¡ 12!,000J f]73,12lJ 

S DMA 75,000 13,378 IJ),128 158,128 IJ0,131 

IGllSOS 

PIOV!IDOllS 22,500 22,500 
111nos. mm.u 2,!00 2,100 
COSTO º' mm 57,500 86,250 86,25~ 86,l!D m.m 
GAS!CS 11,832 U,832 11,832 n,m 117,325 
PllSTAJ!O !.l.ml!O J0,000 J0,000 
IUS7Al!o a.mmo 5,000 5,000 
P.T.D, 1990 J,500 J,500 
!VA POI PAG.U m 895 1,!lO l,Oll 5,Sll 

S D 1 A lll,111 IJ7,177 m .m 130,128 m.m 

!OllAJT! (IAITIJ?JJ 180,1111 f7!,0llJ 3,155 28,SOJ 1122,0511 

smo mw.1. l,500 J,388 l,l5l li,598 1,500 

sormv11 1omm1 mo 11e,m1 110,;¡¡¡ s,m !l,!Dl fll0,5511 

!ACTOlll.JI 88,125 75,00D 10,000 l7J,125 
COSIO Oll IACTO!AJ! 19,0711 17,6501 11,0201 111.1111 
!VA S/CDSTO !.\C70l.1Jl ll.lUJ 11,1!81 11531 12,662! 
GASTO Di COB!Al!Al J,750 l,625 1,875 ll,250 
!VA S/GAS70 01 COBWU m Sil 281 1.m 

moo IIIUI 3,388 1,ll9 11,llS 15,101 !l,101 
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ACTIVO 

CIIC11LAl7l 

CAJA Y !AICOS 
comASfOlCOSl.\l 
I1Vli7Ai~CS 

SOi!,\ 
lliO 

K081LIAIIO Y EQOIFO 
llfüCIACIOJ AC~óüLAD~ 

sru 

TOTAi AC71VO 

IA S 1 V O 

A COITO PLAIO 

mvmom 
IKPDIS!OS fOI PAm 
P.T.D. IJEICICIO 
nmmsmcmos 
1.s.a. 1991 

sm 

A IAIGO FIAIO 

PllS!IJIO BAJICAR!O 

sru 

TOTAi PASIVO 

CIA. KYV, 5.A. D! C.V. 
mm 01 mo1c10J nmmu 

fl!LIS Di flSOSJ 

IEAL 
ALll·lil·90 

mm:L\ 
AL l1·111·91 

1,500 15,101 
15,000 115,119 
25,000 25,000 

101.500 115,850 

15,000 15.000 
9,000 ll,500 

16,000 ll,500 

m,5oo 20;,150 

22,500 28,150 
2,600 9,150 
l,500 9,525 

l0,000 ·O· 
·O. ll,JJS 

58,600 81,063 

J0,000 ~5,000 

J0,000 25,000 

BB,600 m,m 
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CAPITAL corn.m 

CAPITAL SOCIAL 15.000 15,000 
USDLTA~O[!tiCS. ms. 11,m ll,500 
iiiOL!:.DOOiLIJllCIC!O 15,000 SZ,307 

¡¡¡¡¡ lB.!00 101,m 

TOJAL mr;o l CAPITAL !ll,500 2DJ,m 
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CU, Ki7, S.A. tl C.~. 
ESTADO DI USUL'i':itos ft:íCEIU rea n 

IJUCJCIO CCM?t!!D!t~ !:~ lt;e. ti [~°ZiO AL 
31 Di mmm tl m1 

IK!LISDlf!SOS) 

VINTAS 
CllS!D 01 vzms 

llSDL!AOO BlUlO 

GTOS. Dl cc:i:m::~~I~Ji.C!C!I 15,0CO 
ms. oi Ao:1:u:smcm IB,000 
D!PRICIACIOJ 1,500 
G'lOS.DiCOl1"l:.\ 11,m 

115DL7.\DODlOill.\CICJ 

PIODUC!OS FllL\.1Cl!lCS 
G.1s1osmmmos 

mmm um ci m Y m 

1mo. som LA tm.1 
P. 7. D. 

llSDL7.\10Hl70 
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m,OOD 

m,OOD 

llB,750 

11,250 

51,111 
11,m 

!S,250 

JJ,JJS 
9 ,5~5 
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e P.E o 1 To SAiCARIO 

m. m. s.A. es e::. 
FLUJO DI memo FIOiOilLI fCl ¡¡ 1mc:cio DI mi 

l!lL!St!flSOSI 

l'TllKlS!ll " 11msm i• mmm t• mK1s111 mKDLADO 

HGR! SOS 

mmo3 mo 15.0CO 75.COO 
llGllSOS l!ll SZ,BiS m.m m.m m.m m.m 

s U KA 127,815 158,m m,m 15B,ila !OJ,759 

1G !! SOS 

mvmcm 22.500 ll.500 
mm. IOl IAG.ll 2,600 2,600 
COS!O D! mm 57,500 85,2!0 86,250 85,250 316.m 
GASTOS 11,832 11,83: 41,&32 u,eJ: 1&1,n~ 
lllSlll!OBA.,c.\llO 30,000 J0,000 
msmo memo l,000 l,000 
P.T.o. mo J,500 J,500 
IVA POl PAG.ll 682 8ll 1,890 2,0,3 l,513 

SU KA 155,111 JJJ,177 12!,972 IJO,J2S m.m 

SOBW!l IFAL!Alilll [21,m1 21.lll 28,m 2&,50j 51,07! 

SALOO li!CIAL 1,500 8,523 1,m 15,!68 1,500 

SDl!IAV!! ID!11CITI mo 125,139) 29,671 J1,m H,171 52,571 

PllS!AKO DJllC70 85,000 25.000 10,000 
JlO ·ººº 117il!SIS 15,738) fl,581) {51ll {8,1001 

PAGO Pl!SllJIO OIR8C!O 115,0001 il0,000) 125,0001 1120.0001 

S!LOOflNAL 8,523 2,987 15,968 u,m 11,Cll 
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ACTIVO 

C!RCOW!i 

cm 1 mcos 
COilmS FGI coam 
uvmmos 

sru 
l!JO 

IOB!L!ARIO Y !QUr;o 
DIPRiCIACIOi ACOlflll.AUA 

S1111A 

TOTAL AC!IVO 

IA S 1 V O 

A COITO PJ.A!D 

PIOVl!DOllS 
!HIUIS!OS FD! PAG.\l 
P.T.O. !J!!CICID 
lllS!AIDS BANCAUOS 
!.S.!.1991 

SOIA 

A UIGO PLA!O 

PRiS!Al!D BAllCAR!O 

SOMA 

TOTAL PASlVD 

CIA. HiV, S.A. DI C.V. 
!SIAID DI smmov FIIU&Cl!l.l 

mm DI llSOSI 

ll!L 
AL 31-IIMO 

FtOi'O~L\ 

AL 3l·IIMI 

1.500 11.m 
75,000 105,719 
ll,000 25,000 

101,m 175,¡¡o 

15.000 IS.000 
l,000 IJ,50D 

36,DOD ll,500 

IJl,500 m.m 

22,500 ZS,750 
2,600 10,lli 
3,500 9,364 

30,000 ·O· 
·O· Jl.776 

58,600 81,316 

30,000 25.000 

30.000 25.000 

88,600 106,316 
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CAPI!Al COi'1llL! 

CAPl7A1 SOCIAL 15.000 15.COO 
USUL!APO !J!!CS. ms. !B,100 ll.SOO 
mumi:o m •memo 15,000 51.501 

Sl!XA 18.100 100.101 

TOlAL PASllO ! CAPI!AL lll,500 2os,no 
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CIA. ID, S.A. El C.V. 
ISTADO Di llSULfü03 llO!G<:U fGl EL 

llliCIC!O commitD m !ero. Di !iiiO AL 
l!DIDIC!illilil&ll!i! 

fllL!S 01 llSDS) 

mm 
COSYO DI VllTAS 

ummo BIUlO 

GTOS. Ol COMllCIALI!l.CIOJ 15,000 
GTos. oa mmsmcm 18,000 
DifilCIACIDJ t,500 
ms. or comm 22,500 

ummo DI DillACIOl 

PIODDCTOS !IWC!ElOS 
GIS'IOS lllWICIEiOS 

USULTADO mis Di ¡¡¡ r l!U 

IllTD. SOBR! L.\ mu 
l. T. U. 

USULTADO 1110 
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500,000 
ioo,m 

m,ooo 
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51.711 
1,100 

ll,611 

ll,716 
9.311 

51,IDI 



como se observa en el ejemplo, al utilizar el Factoraje como 

instrumento de movilización de créditos a corto plazo, 

coadyuva sustancialmente a la liquidez del Cedente al 

incrementar el flujo de efectivo, o dicho de otrn forou, 

convirtiendo una partida tradicional de Activo E~igible en 

Activo Disponible. 

La seguridad c¡ue ofrece el Factoraje es contcr ccn efectivo 

cuando se le necesita. Permite al usuario del misco, 

adecuadamente su flujo de efectivo, hacer frente 

planear 

a la:; 

necesidades de liquide= en los periodos en que las salidas de 

fondos son superiores a las disponibiliCaCoc líquieas y 

evitar· mantener fuertes y costosos e):ceC!entca en épocc.a en 

que no es neces~rio contar con ellos. 

El Factoraje ayuda a: 

- Reducir el volúmen de deudas a corto plazo. 

- Mejorar el índice de solvenc~a inmediata. 

- Satisfacer futuros compromisos financieros. 

con los préstamos directos solamente tenemos 45 días para 

reembolsar el importe total del préstamo, mientras que con el 

Factoraje el documento nos señala el tiempo en que nosotros 

vamos a recibir el reembolso de la cesión sin que nosotros 
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tengamos que entregar algún importe por este concepto; además 

con el prétamos directo se debe de tener una reciprocidad del 

25% sobre el préstamo. 

Aunque en el caso práctico se observa que es mejor el crédito 

directo actualmente 11 el financiettiento otorgado a la micro, 

pec;uefta y mediana empresa entre enero y julio de 1990, 

resulta insuficiente para c;ue estas indutrias puedan 

desarrollarse y logren responder a las necesidades del 

mercado interno. 

El apoyo financiero en moneCa nacional destinado a este 

sector, constituyó el 69% del total ctor~ado, en los primeros 

seis mese_s de 19SO, y ascendió a 526. 5 rail m::!.llcnes de peses. 

Puesto que este tipo de establecim!entcs no dirige su 

produccién a la e::pcrtac:!.ón, se encuentran. e~cluídcs del 

financiamiento en dólares. Lo anter!or se des~renCe de un 

estudio elaborado por el Area de Análisis Econóo!co con base 

en un documento oficial en el que se prese~tan los resultados 

de las ope:-aciancs de nacional Financiera. 

En contraste, las compañias granees que presentan un mayor 

potencial para autofinanciarse, logran obtener 440.S mil 

millones de pesos, del global otorgado por Nacional 

Financiera. 

La desigualdad se deriva de que 82% de los establecimientos 

indutriales en el país pertenecen a la micro, pequeña y 
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mediana empresa, mientras que el 18% restante corresponde a 

la gran industria.• (13) 

Por lo que podemos decir que el Factoraje SI es una opción 

viable para que este tipo de establecimientos puedan resolver 

sus problemas de liquidez por la falta de crédito bancarios 

destinados a este sector industrial. 

(13) GUTIERREZ ELVIA, EL FINANCIERO, MEXICO 3 DE OCTUBRE DE 
1990, p~ 7A 
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R B e o M E N D A e I o 11 B s 

Para seleccionar 

administradc·r debe 

alternativas de financiamiento, 

de considerar que: 

el 

Debe existir compatibilidad entre la fuente de 

financiamiento y la naturaleza de la inversión a financiar. 

- se deben financiar inversiones permanentes con fondos 

permanentes e inversiones en circulante con préstamos a corto 

pla::o. 

No es conveniente financiar activos circulantes 

con pasivos a largo plazo o capital cantable, ya que cuando 

realicemos los inventarios y las cuentas por cobrar 

tendríamos cantidades de efectivo en e:<ceso que sería 

inadecuado aplicar a pagos de intereses por préstamos a largo 

plazo. El mismo problema se presentará si financiamos 

nuestro activo circulante con fondo de los socios, ya que los 

saldos de efectivo ocioso representarían una inversión poco 

útil de su dinero. 

Las políticas de crédito sean congruentes con las 

políticas de pagos. 

Conseguir de los proveedores mayores plazos. 
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e o N e L u s I o N E s 

1.- Las empresas pequeñas y medianas conforman un alto 

porcentaje de la actividad productiva del pais, ya que 

qeneran empleo para una proporción importante de la población 

ayudando con ello a mejorar el nivel de vida. 

Estas empresas, sin embargo, en ocasiones se encuentran con 

dificultades para obtener crédito y de esta forma poder 

satisfacer sus problemas de liquidez. 

2.- El crédito actualmente en Mé::ico ha ido tornando 

diferentes modalidades dependiendo de su uso., su c;arantia y 

en si la caracteristica especifica, misma de él. Ya que no es 

posible solicitar un crédito refaccionario y utilizarlo para 

el pago de la nómina por exponer un caso. 

3.- Existen fondos de fomento económico, creados por el Banco 

de Mé>:ico y !lafinsa, principalmente este último, con el 

objato de fortalecer y motivar la creación y desarrollo de la 

pequeña y mediana empresa, brindando, tanto asesoría técnica 

como recursos financieros. 
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4. - El Factoraje es una opción nueva en Héi:ico que ya esta al 

alcance de la pequeña y mediana ec~~esa para coadyuvar a 

resolver la falta de liquidez en su capital de trabajo, es 

aqui donde la empresa factor es de gi:an utilidad, ya que con 

aqilidad puede ofrecerle recursos ecom6micos frescos pai:a sei: 

aplicados directamente al capital de trabajo con solo cederle 

al mismo las cuentas por cobrar que serán ampai:adas por 

contra-recibos o facturas. 

s.- El Factoraje ofrece beneficios de liquidez inmediata, 

eliminación del departamento Ce cuentas pe~ cobrar y con ello 

gastos administrativos. 

6.- Es una 

secretaria 

opción legal 

de Hacienda y 

regulada 

crédito 

estr~ctamente por la 

Público y solo las 

instituciones que posean la autorización podrán efectuar este 

tipo de operaciones. 
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A P B N D I C B S 



A P E N D I C E 1 



DlRBCfORJO DB BMPRBSAS DB FAC'l'ORAJB 

ARKA FAC'l'ORIHG,S.A. DB C.V. 

Director: Lic. VICTOR LAGUARDIA 
Dirección : EMILIO CASTBLAn No. 75- 1 piso 

PARQUB POLA?ICO, CHAPULTEPCC 
c.r. 11560 MEXICO, D.F. 

Teléfonos: 255-21-55 
203-40-34 

BASB DB NEXJ:CO,S.A. DB C.V. 

Director: C.P. RODOLFO GAnCIA ZUilIGA 
Dirección PRESIDENTE MAZARIK No. 490- 4 piso 

Col. POLl\NCO 
C.P. 11350 MEXICO, D.F. 

Teléfonos: 202-49-30 202-54-83 
202-54-83 202-44-33 

SURSAFAC,S.A. DE C.V. 

Director: C.P. MARIO MENDCZA GARCIA 
Dirección : FUENTE DE PIRAMIDES No. 1 DESP. 101 

LOMAS DE TECAMACHALCO 
C.P. 53950 NAUCALPA?I, MEXICO, D.F. 

Teléfonos: 294-58-77 294-41-94 
294-36-75 294-63-44 ext. 1010 
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CITIBAllX 
CORPORACIOll .. 'lJNDIJ\L DE SERVICIOS, S.A. Dll C.V. 

Director: Lic. ALEJA!lDi:;O ELIZO::;:;o ZUI;ERf·:Ail 
Dirección : PASEO DE LA REFORHA llo. 390 17 piso 

Col. CUAUh9TEHOC 
C.P. 06500 HEXICO, D.F. 

Teléfono: 211-30-30 ext. 3198 

FACTORING CREDIKJ:~,S.A. DE C.V. 

Director: C.P. RICARDO ZAVALA GALVAll 
Dirección PASEO DE LA REFGi'.l·lA llo. 383 12 piso 

Col. CUAUHTEHOC 
C.P. 06500 HEXICO, D.F. 

Teléfonos: 514-84-02 514-03-09 
514-66-93 514-69-09 

FACTOR DE CAPITALES,S.A. DE C.V. 

Director: Lic. ADOLFO J. AGUILAn GAXIOLA 
Dirección : PRADO SUR No. 115 

Col. LOMAS DE C!!APULTEPEC 
C.P. 11000 MEXICO, D.F. 

Teléfonos: 294-71-77 520-00-27 
294-75-86 

FACTOR DEL NORTE,S.A. DE C.V. 

Director: Lic. GERARDO HEJIA l·:ORENO 
Dirección DURANGO No. 225 5 piso 

Col. ROMA 
C.P. 06700 HEXICO, D.F. 

Teléfonos: 533-05-01 
525-94-02 AL 09 
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FACTOR FIN, S.A. DE C.V. 

Directo:-: Lic. MIGUEL OS!O DAnnoso 
Dirección PASEO DE LA nEFOl;t·:A l/o. 336 6 piso 

col. JUAm:z 
C.P. 06600 KE::rco, D.F. 

Teléfonos: 533-30-91 514-56-00 
207-70-56 533-39-42 

FACTOa Fr:-:;u.:::::r,D.A. m::: c.v. 

Director: Lic. JULIA:! DE srelTIAGO FIO!lAVAl!ZI 
Dirección ANGEL URAAZA l/o. 110 ALTOS 

Col . DEL VALLE 
C.P. 03100 KE:zco, D.F. 

Teléfonos: 682-49-66 682-23-92 
682-32-77 523-31-95 

FACTC~:NG ::::LA'2,S.A. DE C.V. 

Directc~: Lic. JcnG3 r.cnn~GüEZ nc=nzGüEZ 
Dirección : PiiES:&:DEN1i1B M..r.zr.nzrc No. 473 s piso 

Col . LOS MCP~LES 
C.P. 11530 ME=t.::::co, D.F. 

Teléfono: 202-57-11 ext. 3415 

LEASCO,S.A. DE C.V. 

Director: Lic. JOSE LEDESl!A FERNANDEZ 
Dirección : PnESIDCNTE ?·J.1ZAR:U~ 1:0. 61 3 piso 

Col. POLANCO 
C.P. 115i0 ?-!EJ!ICO, D.F. 

Teléfonos: 250-73-79 531-86-57 
203-86-02 531-81-24 
203-89-03 
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PROFACKlllt,S.A. DB C.V. 

Director: Lic. JORGE Fl:RI/Allilll?. DE LA l'JIZA 
Dirección : H. DE CERVA!lTES SAAVEDRA No. 255 

Col • GRA!/ADA 
C.P. 11520 HEXICO, D.F. 

Teléfonos: 545-99-44 
255-11-22 ext. 1021 

FACTORING co:.:=rJ·=~ 

SBRVICIOS FINA?:CIEROS KllLTIPLES , S.A. Dll C.V. 

Director: Lic. MA!füilL DE LA ROSA 
Dirección BVLD. AVILA CAJ.JAc;-;o tia. 

TORRE BAJA G piso PLAZA CONilRJ.IEX 
col • POLAllCO 
C.P. 115GO •:ill!ICO, D.F. 

Teléfonos: 540-71-36 
557-86-22 ext. 2230 

IMPULSORA NEllCANA DE FACTO!ll\Jll,S.A. Dll C.V. 

Director: Lic. LUIS GO!-!EZ ALCOCEil 
Dirección oso No. 40 DESP. 602 

Col. DEL VALLE 
C.P. 03230 HEXICO, D.F. 

Teléfonos: 534-59-95 
534-12-27 

TECHICA PROFESIONAL DE INVllRSIOlll:S,S.A. DE C.V. 

Director: Ing. XAVIER FERNAl!DEZ GODARD 
Dirección : Av. DE LAS PALMAS No. 765 B piso 

Col. LOMAS DE CHAPULTEPEC 
C.P. 11000 HEXICO, D.F. 

Teléfonos: 202-70-81 
202-44-25 
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IPSO FACTORAJE ESPECIALIZADO,S.A. DE C.V. 

Director: Lic. LUIS JOAQUill GOllZALEZ CERVANTES 
·Dirección LEIBNITZ No. 44 

Col. NUEVA ANZUREZ 
C.P. 11590 MEXICO, D.F. 

Teléfonos: 255-59-97 255-58-27 
255-22-11 

FACTOR INVEST,S.A. DB C.V. 

Director: Lic. JUAN MAllUEL GARCIA Dil LEOll DEL PASO 
Dirección : AV. DE LOS CONSTITUYENTES No. 1154 5 piso 

Col. LOMAS ALTAS 
C.P.11000 MEXICO, D.F. 

Teléfonos: 259-13-91 259-15-32 
259-12-74 259-15-40 

LIQUIDEZ B)ll'Rl:SARIAL FACTO~IZA!lA,S.A. DE C.V. 

Director: Lic. GERHA!l FERllA!:DEZ AGUILAR 
Dirección : BVLD. HERMANOS SERDA!l No. 141 1 piso LOCAL 1 

C.P. 72040 PUEBLA, PUEBLA 
Teléfonos: (91-22) 49-91-99 

49-94-26 
49-93-31 

ABA FACTOR, S.A. DB C.V. 

Director: Lic. CARLOS SOLIS CA?lTU 
Dirección : JOSE MARIA IBARRARA!I No. 84 3 piso 

Col. San. JOSB INSURGENTES 
C.P. 03900 MEXICO, D.F. 

Teléfono: 524-73-08 
534-84-80 
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BANMm:r FACTORAJE' s .A. DB e .11. 

Director: Lic. EUGE!l!O RIQUELH:l TURREllT 
Dirección : INSURGZNTES SUR r:o. 1377 2 piso 

Col. INSURGE:nr:s IUXCOAC 
C.P. OGlOO ~:El:ICO, D.F. 

Teléfono: 563-05-39 
598-51-00 

FACTORitlG SERFI!l,S.A. DE C.V. 

Director: C.P. JAIME ESPINCZA DE LOS MO:iTEROS 
Dirección PROllIDEllCIA No. 339 

Col. DE~ VALLE 
C.P. 03100 1-:E!~ICO, D.F. 

Teléfono: 687-67-00 

FACTOR QUADm;;.¡ D:l KE:lICC,S.A. DE C.V. 

Director: Lic. JAVIE~ FLCR:s FIERnO 
Dirección : JA:::M:i EALHZS 11 1 piso TGRRZ D 

PLAZA PCLl\NCO 
C.P. 11510 ME:lICO, D.F. 

Teléfcno: 395-93-88 395-54-54 
557-56-44 557-51-71 
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A P E N D I C E 2 



S O L I C I T U D DE F I N A N C I A M I E N T O 

I. -~ GE!lI:RAL!lS: 

RAZON SOCIAL: ------------------------
00 MI CILIO (CALLE 'l N1JHERO) '-----------------

COLONIA: ______________ C.P. 

TELEFCNO: _________________________ _ 

R. F. C.: --------
G IR C O ACTIVIDAD PRINC:PAL: ________________ _ 

FECP..A DE CCilC~. : ______ _ CIERn= FISC~~~-------

CAPITAL IN!C. '-------- CAPITA~ ACTUAL: ______ _ 

PRI?:CZ?ALES 1".CC:LC:l:STAS: 

NOM;JRE PORCEUTAJE 
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MIEMBROS DEL CONSEJO DE ADHINISTRACION: 

NOMBRE CARGO 

PRINCIPALES FUNCIONARIOS: 

NOMBRE CARGO ANTIGUEDAD 

APODERADOS: PERSOllAS CON PODERES PAP.A REALIZAR ACTOS DE 
DOMINIO Y SUSCRIPCION DE TITULOS DE CREDITO 

NOMBRE CARGO 
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COMPAilIAS SUBSIDIARIAS/FILIALES: 

NOMBRE 

PERSONAL: 

No. DE EMPLEADOS: 

SINDICALIZADOS: SI ( 

COMENTAR¡os: 

INSTALACIONES: 

INMUEBLE PRQp¡o --~~­

ARRENDADOR (NOl.f. '{ TEL.) 

PORCENTAJE 

No. DE CEREROS: 

NO ( 

RENTADO -----

DESCRIPCION DEL INHUEBLE/CAPACIDAD DE EXPANs¡ou: 

COMENTARIOS: 

II.- PRODUCCION 

CAPACIDAD DE PRODUCCION: 

GRADO DE INTEGRACION: NACIONAL___ IMPORTACION 
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III. -~ DE VENTAS 

PREc¡o DE VENTA: CO!l'l'ROLh!lO ______ % LIERE ____ % 

INCRE~:EllTO DE PRECIOS Ell LOS ULTn:os SEIS MESES ____ % 

lEXISTEll CICLOS Efl SUS VENTAS? SI ( ) NO f 1 

lEll QUE MZSES? 

VOLm.:;;:¡ ANUAL PROH:::DIO: 

CA!<TIDAD ~IIllIHA ACEPTADA POR FACTURA: 

E~?I?-!:.DO DE VE}JTAS PRO!tit.:cs 12 .. :ESES; 

PART:CI?ACIOll DE l-:E:1CADO: 
________________% 

PORCE1'~TAJE DEL VOLUME~1 ANUAL PROKZD'.i:O DE: 

VENTAS EN EFEC?iVO: ____ % _____ % 

VENTAS CCCUMENTriDAS: VENTAS cc::s:G. 

VENTAS S:;:ll DOCTOS. : VENTAS GCB:Eru:c % 

PORCS1'1TA.iZ e:::: LAS VE~JTAS Pon. s::CTOR: Fü~L!CO % 
PRIVADO ===% 

DISTRIBUC:C:I D::: sus CLIENT;;s ACT:vcs: 
LOCALES 

FORANEOS ----------

REPRESENTA?! J\LGm:o DE si;s CLIENTES MAS DEL 10% DE sus VENTAS 
SI ( ) f;Q ( ) 

lQUIENES? 

CONDICIOllZS DE VENTA: 

lSE ANOTAN Ell LAS FACTURAS? SI ( ) NO ( ) 
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lPORQUE llO? ----------------------

RECIBE ANTICIPOS SOBRE CUENTAS POR COBRAR: SI ( J NO ( J 

lDE QüIEl<ES? ----------------------
PRINCIPALES PRODUCTOS: __________________ _ 

PRI!;CIPALES MARCAS: 

PRINCIPALES COM?ETIDORES 

PRINCIPALES CL!El¡TES ! 

NOMBRE•--------------------------
DOMICILIO: ______________________ _ 

TELEFONO: ________________________ _ 

CREDITO: $----------~ PLAZO: 

NOMBRE•--------------------------
DOMICILIO: ________________________ _ 

TELEFONO•-------------------------
CREDITO: $ ___________ _ PLAZO: 
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NOMBRE: 

DOMICILIO: 

TELEFONO: 

CREDITO: $ PLAZO: 

NOMBRE: 

DOM'.;:CILIO: 

TELEFONO: 

CREDITO: $ PLAZO: 

NOM3RE: 

DOMICILIO: 

TELEFONO: 

CREDITO: $ ~ PLAZO: 

PRINCIPALES PROVEEDORES: 

NOMBRE•~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~ 

DOMICILIO:~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~­

TELEFONO:~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~ 

CREDITO: $~~~~~~~~~~~- PLAZO: 
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DOMICILIO: _________ --'---------------

TELEFONO'------------------------

CREDITO: $------------ PLAZO: 

NOMBRE'-------------------------

DOMICILIO'-------------------------

TELEFONO:-------------------------
CREDITO: $ ___________ _ PLAZO: 

NOMBRE'---------·-----------------
DOMICILIO: -------------------------
TELEFONO:-------------------------
CREDITO: s ___________ _ PLAZO: 

ASPECTOS CONTABLES 

lLA CONTABILIDAD SE LLEVA DENTRO DE LA CIA.? SI ( !:O ( 1 

lCUENTAN CON ALGUN AUDITOR EXTERt:O? SI ( ) NO 

lQUIEN ES EL AUDITOR EXTERNO? 

lA QUE FECHA SE ENCUENTRAN LOS LIBROS Y REGISTROS DE CONTABILIDAD? _____________________ _ 

FORMA PARTE LA EMPRESA DE UN GRUPO? SI ( ) NO ( ) 
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lQUIENES LO FORMAN? 

PLANES PARA EL INCREMENTO DEL CAPITAL SOCIAL: 

PROYECTOS DE EXPANSION Y/O NUEVOS PRODUCTOS 

~ ~ OTRAS INSTITUCIONllS 

INSTITUCION SUC. TELEFONOS EJEC. DE CUENTA MONTO 

FINAf!CIAMIENTO 

TIPO DE CREDITO QUE SOLICITA: 

FACTORAJE con RECURSO 

FACTORAJE SIN RECURSO 

FACTORAJE ANTICIPADO 

FACTORAJE AL VENCIMIENTO 

FACTORAJE A PROVEEDORES 
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FACTORAJE A LA EXPORTACION 

FACTORAJE A LA IHPORTACIOH 

LINEA QUE SOLICITA: $ 

.PLAZO: 

LA EMPRESA DEBERA ACEPTAR REVISIO!:llS PCilIODICAS D~ SUS LIEl:OS 
DE CONTABILIDAD POR PARTE DE LA Ef!PRESA li'ACTC<n, QUIEll QUEDA 
AUTORIZADA PARA VERIFICAR LOS DATOS DE ESTA SOLICITUD. 

LUGAR Y FECHA ELABORADO POR: 
PUESTO: 
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CON EL 09JETO DE CO:.!PLDTAR DSTA SOLICITUD, ~ NECESARIO 
AflEXJ\R LA """"SIGiJIEÑTE DOCUMENTACioN 

1.- SOLICITUD DE FINANCIAMIEllTO DEBIDAMENTE REQUISITADA Y 
FIRMADA 

2. - INFORMACIO:I FINANCIERA A!IUAL 
ESTADOS FINA!ICIEllCS AUDITADOS DE LOS DOS CIERRES 
A!IUALES. ( COHPLETOS COll NOTAS Y COMENTARIOS DE 
AUDITORESj 

EN CASO DE QUE NO SE AUDITEll: 
BALA:-~CES y CSTADOS DB RESULTADOS !NTEm:cs DE LOS DOS 
ULTIMOS CIERRES AflUALES, FIRHADOS I!lDICANDO NOMBilE Y 
PUESTO DEL FIRMANTE. 
RELACIONES ANAL¡TICAS DE LOS ULTU!OS CIERRES A!IUALES 
(CLIENTES, om;noaEs' GASTOS AN'I'Z ACREEDORES, 

PROVEEDORES, PAS:vos BANCAn:os, ETC.), y DE ACTIVOS y 
DE PASIVOS EN ~:cNilDA EXTRA!IJERA ( INDICAJ;DO TIPO DE 
CAMBIO). 

3. - INFORMACION FINANCIERA PARCIAL (SI HAii 
CIERRil C01'TABLE) 

MESES DE SU 

- BALANCE y ESTADO Dll RESULTADO FIRl·!ADCS I!:DICANDC NO:·!B'1E 
y PUESTO D!::L Firu.wnz 

- RELACIONES AHALITICAS DE LA INFCRHAC:Oll FINANCIERA 
( IDEM JU'iTERIC'1) 

4 • - INFCll.'!AC!Cll LEG.:\L 

- ESCRITURA CONSTITUTIVA CClJ NUMERO DE REGISTRO PUBLICO 
DE COMERCIO 

- ESCRITURA DE PODERES COIJ NUMSRO DE REGISTRO PUBLICO Dll 
COMERCIO, {ES NI::CESARIO QüB E:rISTAN LOS SIGU!EN'I'ES 
PODERES: PARA ACTOS Dll DOHI!JIO, PA!'"'I ACTOS Dll 
ADMINISTRACIOll, PARA AVALAR Y SUSCRIBIR TITULOS DE 
CRE:>ITO} 

- ESCRITURAS ce:¡ NUMEROS DE REGISTRO PUBLICO DE COM:lRCIO 
DE MODIFICAczom::s A LA COUST!TUTiVA y QUE PUEDE11 SER: 
AUMENTO O DISIUNUCZOlJ DE CAPITAL SOCIAL; CAMBIO DE RAZOll 
SOCIAL; CA!-:IlIO DE 1u:G:;:r:.m1 DE SOCIEDAD; CAMBIOS o 
AMPLIACIONES DE GIRO; FUSIOll; ETC. 

5 • - CONOCIHIENTOS DJl FIRMA BANCARIOS, DE LOS APODERADOS, ASI 
COHO TA!·!BIEN UllA COPIA FOTOSTATICA DEL ULTIMO ESTADO DE 
CUENTA DE CHEQUES Y DE LOS DOCUHENTOS A DESCONTAR. 
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A P B N D I C E 3 



·:ONVENIO NUMERO FV-___ DE FECHA OE -------DE 1990. 

CONVENIO OUE CELEBRAN POR UNA PARTE 1 EN LO 
SUCESIVO DENOMINADA ~LA CEDENTE''). REPRESENTA~A EN ESTE ACTO POR 

Y. POR OTRA PARTE. FACTOR S.A. DE C.V. IEN 
LO SUCESIVO DENOMINADA ''FACTOR 11 I. REPRE~·ENTACIA EN E~TE ACTO POI\ 

AL TENOR DE LA.S SIGIJIEtHES 
DECLARACIONES V CLAUSULAS: 

o e L A R A e I o N E s 

I. Declara la CEDENTE. a través de 3U reoresentante. oue: 

al Es una sociedad mercanti 1 constitu1da v existente de 
conformidad con las leves de la Reoública Mexicana. 
debidamente caoacftada par.s suscribir el presente Convenio v 
cumolir con todas cada una de las obligaciones aue le 
derivan del mismo, 

bl Con motivo de las ooeraciones Que realiza en cumollmi.:nto do: 
su objeto social, se originan a su favor cr~ditos a cargo d.:: 
sus clientes. 

el De conformidad con los térm1nos condiciones de e5t~ 
Convenfo, desea c¿oderl-e con recurso a "la Factor. CREDITOS a 
cambio de una contraorestación: en la inte/iq~ncia d~ qu~ I~ 
Factor tendré d~recho d~ escoQ¿or los CREDITOS aue dese~ 
adquirir de ~ntr·e aoue~ /05 au~ - le sean of1 ~c1dos por la 
CEDENTE. 

II. Declara la Factor. a t1·avés de su r~cr~sent6nte. ~ue: 

a) Es una sociedad mercanti 1 constituHJA t;'>:i :ter.te de 
contormid.Jd las leves dd la Ren1Jbl1r.;; Me-xicana, 
debidamente caoacitada para contratar v au.,. d~ntro de su 
objeto social sa encuentr.=tn comorendidas. ~ntre otras 
actividades, la adauisición de CREDITOS v el cobro de los 
mismos, 

bl De conformidad con los términos v condiciones dal oresente 
Convenio, desea adauirir deo la CEDENTE mediant-e coesiones con 
recurso los CREDITOS que escoja de entr~ los CílEDIT05 aue la 
CEDENTE le ofrezca. 

III. Declaran las partBs. a través de sus represoentantes. que: 

al El Contrato de Ce.:>ión marcado como Anexo 11 A11
, la RelaciOn d.;i 

Compradores marcada como An8xo 11 8 11 • la Oec laración do: 
Otorgamiento de Poderes marcada como Anexo 11 c 11

, la 
Notificación a los COMPRADORES marcada como An~xo 11 0 11

• torman 
parte ; ntegrant~ de 1 presente Convenio. 
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b) LQs términos ~~or·~sados ~n el nresente Conveni•l C·)O mavüscula 
inicial o con mavuscula c..omoacta tendrán, o::ira efectos del 
prese:nte Convenio o cualesau1i;ra d¿, sus Anel(os. et significado 
aue -se les da al ser definidos en la clausula PRIMERA 
oosterior. 

el Que sus representantes legal~s estan d~bidamente facultados, 
para oblioarlas v aue :.us tacultad~s no les han sido 
r-:vocadas. -, imitadas o modificadas da man-;ra alguna a la fecha 
del presente Convenio, 

d> Es su voluntad obt1~arse de conrormirlad con las condiciones v 
términos de las si9~ientes: 

1 
DEFINICIONES 

PRIMERA, DEFINICIONES. Para etectos d~I oresent.e Conv~nio y sus 
Anexos. los siguientes términos tendrén el signiflcado aue se exor-:sa 
a continuación: 

LOAAC. 
Credi to. 

Ley General d.s Organizaciones "'Actividades .A.11x'il'iaro:s del 

ANTICIPOS~ Cantidad~s i:-ntre9adr1;;; por la F;;ictor él la CEDENTE a cu¡;¡nta 
del PRECIO d¿ los CREDITOS cedido5, de contormidad con ~l rao1tulo IV 
posterior. 

CARGO FINANCIERO. Remun.:racion que la 1:F.DENTE oagará ~1 la F<lctor por 
el otor9~mianto de ~ntic1003 sobre los CREDITO~ cedido~. 

COMISION POR CONTRATACION. Cantid~d qu~ paga la CEOEtlTF a la Factor 
al momc-nto de firma d.:-1 or.;sente Convenio. de conformidad con la 
Clausula DECIMA NOVENA 00st~rior. 

COMPRADORES. Per·zoria t'lsir.a o moral ou~ en virtud d-"" su3 relacion·:!S 
comerciales con la CEDENTE. resulta deudora de los CREDITOS. 

CONTRATO DE CESION. F.I •"'.:ontrato medirntE: el cual l.=t CfOENTE tr.ansmite 
la propiedad de los CREOITOS a la Factor·. en los t~rminos del modelo 
que se une como Anexo 11 A11 del oresente. 

CREDITOS. Cuent1s por cobrar documentadas en facturas. ~ontrar·acibos. 

títulos de crédito o cualquier otro documento mercantil pend1~nte de 
cobro. 

HONORARIOS POR ADMINISTRACION. C"3nt1dad Que cobra la F.1ctor a la 
CEDENTE por cada. cesion. como contraprestación por la 9uarda 
administración de CRfDITOS cedidos. 

LIMITE DE ANTICIPOS. Impor·te maximo ou~ la Factor est~ dispuest~ a 
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otorgar por concepto de anticioos, 

PORCENTAJE DE ANTICIPOS. Porcentai-:: 3()br-.:a el mi:>nto t.r:'d·;il .-¡~ 1 :ts 
Cesiones que la Facto1· 11tilizara p~ra determinar los anticioos 011~ 
otcwgue. 

PRECIO. Cantida~ QU~ paqa la Factor I~ (~GENTE ~O~·~ 
contraorestación por la Cesión de CRE[•ITC1S, oue ser·:\ -=:J QU'2- se 
estipule en el Contrato de Cesión r~3o¿ctivo v sEra o~J~do cor /~ 
Factor en sus oficinas. dentro de los tr~~ i11;:; h~bil~s oosteriores a 
que la Factor reciba el oaqo de lo$ i:r.EOtT•)S r"!didos. 

RECURSO. Resoonsabilidad de la ~EOENTE t1·~nte 3 la P~ctor· r~so~cto ~ 
la exi.:;tenc1a y 1~.:Jitlmidad de los CREC•ITOS 3t-·:iún lo e;:;tablaciLlo -:-n 
el Art1culo 45 E ~e la LOAAC v as11n1sma r~snect~ ~I oa~o total d~ 
6:~.-~. obligdndos~ solidariamente con los COMPRADORES, 

SALDOS OIARion-. La CFtntid'3d que resulte d1ariam.:nt:.; Ce la suma de lns 
anticicos oto~gados més cual~squiera otros car~o- -~a3tOI 0'2-
C ·:.rr .. :dor·, cl1~qu¿s de '/u.: 1 tos. comi si (10 oor· cheq11es tor7'3n.;os, etcE:tera­
rr. .... nos las cantidade:; r.:cuoe1·3das por cobran;:a, 

SOBRETASA EXTRAORDINARIA. Sobretasa auo:- se aolicar§ o.:ir·,:¡ ~I cálculo 
de 105 Cargos Fin3nc1~ros. cu3ndo pe-· d~ter·minadas cir·cun~Tancias as1 
se establ~zca en el pr~sente Convenio o StJS Anexos. 

SOBRETASA ORDINARIA. Sotir-:tasa que :ir.licar~ ~n r:.ondicion<!s 
normale3 oara el cálculo de los Car·gos Financieros. 

TASA DE CETES. Tasa de rendimi-?nto ou.:: ,;tr-:ciera la ult:ima <::m1:;ion 
primar·1a Je Certificados de la Tesorer1a d~ la Fecteracion a pla~o do? 
veintir)r:.ho dl as. 

TASA DE C.P.P. Costo Porc~ntual Pr()m~dio de Caot.:¡r:.1on par~ /..;is 
ln:.tituc1on;:s r~ac.ional~s rio? Cr.?dito, t:-mitida por ¿1 S~rnc:c. d€ Mexico 

-.::-11 <ll'.}Or. 

VIGENCIA DEL PRESENTE CONVENIO. PIAZ0 d~ doce meses ~u~ se establece 
para la 11i9enclñ de<I nf•:·S··nt-= Con11.o-n1n. [•icho oiaro 5.=. r-:.-novnra 
.1ut0mdtic.::imenl'~ oor p.:;,11·»D~ igual.;.:;. ;;.:ilvo que ·'"'.'1Jrtl.-:i1.11~r·,::i d€ lrl~ 

p:i ..... +"'-o; comunique a la otr:oi. pcir -::-:=:':"1·1to. su ct.;s"'" .j.= Oarlo oc.r 
t.;,nn1n.:ir_10 con treint.g d1-=ts d-:- anti,·1r,. ion ,'J la ~).;Dlt-~·~1nn do:;! pl.=.,,·,1 
au~ c:or r·::! soonda, 

¡¡ 

QI ~ CES[UN 

SfGllN(<t.,. CES TON CON REi.IJ~SQ. l-'J ,:cr,[t~rc c~d-:1·á •.:>n ··~cur-.:o. 1 ibr·B d~ 
todo :ira•.romen-v-s~llriíit . .:,cion d~ dr»1n1nic •. ; la F.;ctor to:: (~·EDTTf<:; cwe 
lo3 Fdct.or escola de .;:;ntr-"" l0s ou,:-, f.;. s6an otrer.idos. rl.;. .::ontormic1.~d 
con el Contrato de Ce.;;1f>r, qu~. marca~1ü como Anexo 1'A 11

, tc-wma oa1·te 
int-':9rrJnt-: d.:I pr-:sent~ Cnoiv;,nio. 

TERCfHA. OOCUMENTACION, t:i C:FDF.:NfE s~ uhlf.-..¡a ñ .;,ntr~·J-:i1· .; l.=t F.=tct:nr 
tod:i ¡;::¡ document.:iciür1 ou,,. ¡_;cimpr-uehe la -:xist..::-ncia de- 10.:. rrErHTC•f. 
cedidos •. ::s1 como la n~,··:~'-.=Jri.:l v s111·1c1-=-nt~ p;ir·.; s11 r.otir.'lnz.;. '31 
momento ct~ c~lehrar los Contrato~ tle C~s1on respectivos. cnntpni-""ndo 
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11 En virtud de un Contrato d-e- Factonn~ FinAni:1i=-r·o. 
El credito QU~ e~oara ~ste docum~nto h~ s1d~ c•rl1rjo 
cnn rec.1•r:.o a FA~TOli., S.A. QE c.v .. v oC">t· 
consicui~nte. 41 ~a1Jdor del m1smn s~ obJiq~ ~ c~a~r 
el import.: de e:ste crédito a In cesior,aria t:u :;;11 

domicilio ub1>::.;rlo -:n 

o a persona autoriz~ja qui:- ~sta d~si9n¿ ~ara ta1 
f i n 11 • 

En ~I suouesto rle- Que dichos ciocumenros s~un títulos d~ crédito. la 
CEDENTE se. _obl1ga ~ ent~·~garlos debidam.:-nte endosados de conformidad 
con el taxto siguiente: 

11 Endosado en oroo1•dad a FACTOR. S.A. DE c.v.•• 

Lugar v Fecha 

AP00 E fi: A.[•ü 

CUARTA. NOTIFlCACION. l.A CEDENTE Entr~a~ré a la Factor una carta 
dirigida a cada uno de los Cül·lPíiADORES. -fn el formato contenirlo en el 
Anexo 11 0 11 del pres.ente Convenio. comun1.-:andoles que ~us (f.;EDITOS han 
sido ob.h=!tO de Cesion ':! FACTOR. 5,A, DE c.v., de contormn1ad con el 
art1culo 45 k de la LOAAC en viaor: no obstante lo anterior. la Factor 
tendrt1 derecho a su elección.- d.:- notit1car la Cesión a través rie 
Fedatar·io Público a los <:OMPRAOORES. siendo a C.=Jl":Jo de la CEDENTE 
todos los gastos -en oue la Facto1· incurra oar-a cuslctUiE"r notlficacii..1n, 

QUINTA. GARANTIAS Y, OBLIGACIONES Q!_ ~CEDENTE. L·'l CU,"rHE S"' ob/ i•.J,-1 
y garantiza oue: 

al La Cesión de los CREDITOS comor~nd.: la de t·c,~rn:; los d.:1-."0..r-110<::; 
accesor1os a los mismos tales c:omo f1anza J,1oot·:"at pr"'11c1'1 o 
orivileQio. de contnrmidad con Jo dispuest·~ ~I art~c11lo 45 
H de la-LOAAC en vigor. 

bl En virtud d~ ou~ los CREDITOS se ceden I~ Factor con 
recurso, 1~ CEDENTE g3r~nti;a ~xor·¿samente a In Fa,·tor tanto 
la existenc1a v legitimidad d.: los CREDITOS.contorme di 
art1culo 45 E de- lA LOA~C. A3i como ~1 p~~o total de éstos. 
ob 1 iaándose sol ld,31·1amente con sus COMPRADORES. d.; '7'1nformi dad 
con 1o discuesto en el articulo 45 E, II.de la LOAAC en vigor. 

el Los CREDITOS au~ ~eda sean o~Qaderos sólo en /~s plaz~s y ~n 
1 as fechas pre-v1 amente determi nad.J::,. 

dl Los C~EOITOS que ceda sean d~ su exclusiva prool~dad v qu~ O•l 
havan sido prometidos o dados en garant1a. emb.:Jrgados, 
pignorados ni 9ravados en manera algun3. 
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ei Los CREDJ10S ou¿ ceda se der1v&n d~ oo~rac1ones com~r·clales d~ 
ventas de b1enes /) s.::r·vicir:•s ..... r.::c:t1 vnment-: r·-:-9 l 1 ..:aa.:is dentro 
del des~1rrol 10 norm.11 d.:- sus ooeracion&s. 

"tl los bi¿n~s o ~.::-rv1.:.1os qu-: or 1 .11n~n d"ir.hr.3 CRU·1·11)S hñvan :.1q,, 
entregado! v ;-~otado~ oor los C0MP~A~GRf~ n s11 enlP1·a 
sat1sf.;icciOn -.. ..:iu.:: s~ r~soon".;i01 l1 ·,"J1'a d.::- ~r1'H·a1· rualciu1.=:-r· 
reclamación o cnntrov•::rsia con r~so~<"'to de la.: ob11:iar1on.;:;. 
aue con~ten en la' doc11mentos ou• compruehen ta 4x1~tenci~ de 
los C"EC•fTOS, 

g) Loa CREGIT05 ou• ceda me~1~nte lo~ ~nntr~tn~ de c~~1on. 

consten -:n documertos m-:r·canrj 100 :::; ta!-:5 cr.rno ~)~dido-;. not.1o; d4 
r·em1sión. fa.-:tJr~s •• 1otaz d-: •·i,,t,.:-11·ou~. con11·', 1·4c:1bns. titulas 
de crédito e otr·o5 dortim.::-nto~: OU·~ cor,rro1·n,-= a l<i:'i l~v""";:; 

COrf.!P_rueb€n la e..:1.stenc.i,; d-:· cr-:lltos c-edil>l.;s .. no:-q<Jclables, 
asl como OU·:· dichos. d<•cumE1-.t¡:-.-, cont-:n.::¡nn In lt=-venda o ~¡ 

.r:ndoso. en su i:.;isr_..- mencionad~.:. en Id Clausu1.3 fERCERA de! 
presente Convenio. 

hl No adeudara n~d3 ~ los COMPRADGfiES d~ los cnEDIT·)~ oue c~dn v 
qarant1zaré rior cua~quH:r· como.:-no;~!"'ion o s; r'f-husnr·~n a la 
~actor total o od1·G1a1mentE el oago d~ dichos i:REDITOS. 

i 1 Al momento de la •:-::.:;ion, v rlur.:rnt.;. el Plo~·o tii:' V1,...-::ncic.'1, lo3 
~:REDITOS qu-=: :.:od; •; lo3 d.;-r;"-··1103 v .Jcc:ion.::s det'1v<3do:; de ~1 los 
"" habrán c:;duraJo 1,, ore:;cri to, 

il tlotificar·a cualoui,,r rnoditi·-~1,-1011 

cualqui~r r·evor~cion. rnodificac1on u nto1·gam1~nP0 de podere~, 
.=i~1 r::omo cualou1"'r r:1mbio d"' domi-i l 10 aun !":\li3nd.J ést-: se 
localice en ¡, m1smn olaza. 

ltl F.ntr-eat:lr·a ,J Id :-.'3ctor .s.::.mestr·~rtm.;.nt-e su:; t:.st,:; f-1:> F1nFJnci~r·o<; 

rea 1 izados de c:onform1 dad C"•-:"I° cr·act l ca:; J<> contati i 1 i drl•J 
genere¡ l mt::n te aceotadus. 

SEXTA. OTORGAMIENTO DE PODERES. 1 l •.:EC·f:tlTE otor.::::ia ,1 1.:i F.-,ctor :n 
~St(o mismo acto, pode1·Da~c;ar titulas de cr·:·dito de contor·mid1d 
con el a1·tlculo 9o •• tt'.3cción II d,c: f,'J L-ev G4ne1·al de- Ttt•Jlos v 
Ooeracion.;:5 do? Cr..;idito "'" •'igor, con •· I ob.1-•to d-:· que I<• Factor PU.?da 
~ndo~~r a su favor los t1tutos de cr·ed1to expedidos a t~vor de la 
CfDENTE v que ln~ COMPRAGORfS hav~n entr~c~do ~ l~ F~:~0r en p¿~o ~~ 
los cRrorros ce~1dos. 

La CEDENTE se obl iqa a suscribit a la tirm.:i del ores.;:.nt"= ~:•Jnvenio un•:i 
declnración e~i'rita dir·icdda 3 las Scu:1-?.iades Nacic.n,11.:os do? Cr&Oito 
r~spectivas en Jos térm111os del An¿,xo 11 c 11 d&I Presente Conv~nio. 

Ill 
~ !:.!!! COMPRADORES 

SEPTTMA. RELACION· Q!. COMPRADORES. ··on -:1 objeto d.: nerm1tir a la 
Factor escoger los CREDITúS a1i.:: le S-?.1n c·:::dido5 de e-ntri:' IFI totalld<td 
d.:: CREOITOS que loe otr·4zc~ la CEOEflTE. ":sta Ulti1na 5o<: obliqñ ·"! 

entr~gar a la Factor ante$ de la firmu ~~I c1·esent~ Convenio. una 
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relacion d¿. los COMPRADORES reso.:-cto do: los Creditos auo?- va.3 ~ c-:-•l":?r· 
de contormidad con el Anexo 11 R11 d¿I ~resent~ Convenio. 

OCTAVA. ACTUALIZACION DE LAS RELACIONES DE" COMPRADORES. fn o:! 1 caso 
d¿ oue la ·.:EOF"tJTE oret""ncta ~er CREf !h•-:d.::~·~ au~ nc. -=;;ten 
conteni<fo::; en ta r.-~lacl .. :.11 .J..;, C·:•t1PRA1."•l·[-. ct•!t.¿r,, n<:it:1"."lc.3rlo a l."! 
Factor acr escrito. a etecto .Je au-::· -:st3 ultima lo~ /ir.01l lc'2' v e-n s11 
caso los apruebe. Aslmisrno 1·1 r:achH res.er v=¡ ~I d-:r·E:cho de-
sollcitar en cualquier- tlemoci rtJ:3l-:-::;au1-:1·~ intormac1on n•JE ~stimo:-
pertinente r·~lativa a I~ R~lacibn d¿ C)MPRADORES. 

NOVENA. INFORMACION ADICIONAL. La ,-¡:-E:irE 01·003rc10n~r~ a la Factor· 
toda IH 1ntor·macion Ol1a tenQa r~spac10 ~ Jos COMPRAGORES incluv~ndo 

los E::t:.Jdos Financi~rn'.5 o c~alquier otro documento QU-= d.;mu~stre ta 
situac1on financie1·a d·'.: ·:stos, asl comr· la intormaci(Hi :;r.br-" el 
origen. n.3tural~:1, t-=1·1nino:-. v con<iir1oni:-s d~ los CREDif•)5. 

La Factor podr."t revisar en días y ho1·ac; fl,,!bi le:3. en l¿¡z oticinas d~ la 
CEOfNTE. cualesquier intormación o doc1Jm~nto que /~ 1n1~ma tenQa ~n 
relaciona los COMP~ADORES c~didos. 

IV 
CONDICIONES GENERALES 

DECIMA. DERECHOS DE LA CEDENTE. Las oart":!-:; ceinvi.:;n.::n ;;:n Quo: de 
conformida~st"eriñin~dic1one~ e.;.tabl~cidos -en el or·-?s~nt-e 
Conven10, la CEDENTE oodr.;i solicitar .:¡ la Factor ant1'"100; a cuenta 
del PREC10 a partir d~I memento en a11e se c~dnn los CREDIT~S v hasta 
un dia ant~s del vencimiento del i'l,:,::o .-J: Vic:encia del •:ontrato d~ 
Ces;ón resoectivo, •::n ~l entendido de QUO:- tó-l 5<ildo por antic1:.Jo3 a 1:1 
CEDENTE no oodra .:xced~r €:n ninqun m·:im·~nto el 11 l1mit-:· do;. ·\nticioo3 11 

que será Ja c:antidnd d¿. $ .oo. 

la Factor aaQaré e11 s~s ot1cinoj los ant1c1~0~ oue ccn3id~r·~ otor·gar 
a la 0:-EDCllTE. dt::ntr·o d.;I Plazo d-0. VH_ienr.i.-=i del L..ont1·.~,t:o d": C~sion 
corresoondi ·::roto;,. 

DECIMA PRIMERA. PORCENTAJE DE ANTICIPOS. La CEQENTE J~ber·A mantener· 
en todo mom-:!ntc una relac1orl-9loual dE anticioos rec1i:1ao:.. reso.;:.cto 
de los CREDITOS c~didos v19ent~s, que no 0xcede1·~ d~I ''P•Jr·centa1~ rl~ 
Anticioos 11 oue eo- el 'l.. En,.¡ 5!J!:'!J~::t::i de ou0 di·~hd or·oporc1on 
fuere mavor. la CEDF~ nhlioa, a c.:d¿r a Ja Factor. nuevos 

CREúlTOS el-e9ibles ha~ta oar· J- c~nt1dad ner::esarl J oara mantener· la 
proporc\on SEna1~da, o~ liquidar en ~tectivo ~1 saldo insoluto de los 
anticiooz del PRECIO que se t~: requ1-;-r·<'"ln. 

DECIMA SEGllNDA. DEL CALCULO DE LOS ANT !CIPOS. Los o'Jll t 11:: 1 oos que 1 a 
Facto1· otorgu·:: al a CEDENTE -;-e d·.: t¿rm1 ncir-.;in tomar.do c:c1010 bn ;.~ e- 1 
PRECIO del Contrato d~ Cesión r~31l~ctivo ml1lt:1ol1cado oor el 
''Porcentaja de Anticioo~ 1 ' sch~lado en Jd Cl~u3ula 1nm~d1ata anter101·. 

DECIMA TERCERA. CARGO FINANCIERO. !.os anticloos Id F~cto1· 
otorgu-.; a 1 a CEC•ENT E causcn·ar1 d ¡ .31· i amente un ca1·go t 1nanc-1 ero, m1e se-
calculara ~1Plicundo a loa saldos dia1 1.:is la tasa oue 1·esu1 te d¿. sumar 
la 1'Sobr~tasa Ordinar·1~ 11 oue e~ da puntos porcentuales. mas la 
TASA DE CETES, o de C.f·,p, lo qu~:;ult-3 mavo1· en c3da dla de-
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cél cu 1 o, 

La CEDENTE v la Factor están de acuerdo en que en cada caso que se 
efectu.:- ~\ pago del Cargo Financiero s-:i deber/J pai;iar asimismo su 
correspondiente Impuesto a 1 Valor Agreoado. 

DECIMA CUARTA, SOBRETASA EXTRAOROU~ARIA. En los casos en que en e 1 
presente Convenio o en cualquiera d~ sus Anexos se ha.:ia reterencia a 
esta Cláusula o a la ºSobretasa Extr·aordinarl.1 11 • el pro~edimiento para 
su cálculo consiste en aplicar a la cantidad mencionada en la Cláusula 
DECU1A SEGUNDA anterior, la tasa que resulte d.; sumar·. la 11 Sobretasa 
Extraordinaria'1 que es de puntos porcentuales. més la TASA DE 
CETES,o de C,p,p,, la que resulte mavor durante el plazo mencionado en 
cada caso. 

OECIMA QLIUJTA, PAGO DE CARGOS FINANCIEROS. la Factor tacturará a 1.:i 
CEDENTE el primer d1a de cada mes los cargos financieros. de 
conformidad con lo dispuesto en la Clausula DECIMA TERCERA anterior. 
obligándose la CEDENTE a cubrir dicl1os cargos financieros en las 
oficinas de la Factor. a más tardar dentro de los " (cuatro) días 
siguientes a la fecha de facturacion. en caso contr3rio se aplicará 
la Sobretasa Extraordinaria a los Saldos Diarios desde la fecha de la 
facturación mencionada hasta la fecha en que el adeudo por el Cargo 
Financiero no cubierto sea totalmente liquidado. 

OECIMA SEXTA. CHEQUES DEVUELTOS. En caso de que cualau1era de los 
COMPRADORES gire en tavor de la Factor algún cheque en pa~o de 
CREDITDS a su cargo y dicho cheque resultare girado en descubierto. la 
CEDENTE manifiesta su canse nt i miento en que tanto e 1 i mPort.:- de 1 
cheque como los gastos derivados del mismo zean cargados a los saldos 
diarios de los anticipos aue la Factor le hubiera otorga.do. 

DECIMA SEPTIMA. APLICACIDN DE LAS CANTIDADES RECUPERADAS. \.as 
cantidades recuperadas por cobrañza----Seran aplicadas en pnmer término 
a los Cargos Financieros pendientes de pago y posteriormente a Jos 
saldos diarios que por concepto de anticioo hava otorgado la Factor, 
dicha ap\ icación será etectuada en un plazo que no excederá de dos 
d1as hábiles contados a oa1~tir de la recuoer·acfón de la cotirania. 

DECIMA OCTAVA. DE LOS REEMBOLSOS. La Factor devolver·~ a la CEDENTE 
el reman':nte del PRECIO de los CREDITOS cedidos. después de recibido 
el pago de los mismos. dentro de lo~ t1·es dins hébiles siouientes a su 
recuperacion, pudiendo descontar cualquier devolución. descuento u 
otro concepto que los COMPRADORES hai;nn efectivo al momento de 
liquidar dichos CREOITOS. 

OECHIA NOVEt~A. COMISION POR CONTRATACION. las partes convienen en 
que la 11 Comi5l6n por Contratacion 11 es de $ .oo. 

VIGESIMA, ADMINISTRACION. la CEDENTE se ob I iga a pagar a la Factor 
por cada contrato de Cesión, en la fecha de su celebración. una 
cent i dad como honorarios por ad mi ni straci ón de 1 os CREO ITOS cedidos 
que será ii;:iual al __ 'lo del valor no1111nal de los CREOITOS cedidos. 
Asimismo. al momento del pago de los Honorarios, la CEDEtHE pagará el 
Impuesto al Valor Agregado correspondi~nte, 
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VIGES.HI.<. PRTMERA. PAGOS EN EXCESO, l.::i LEDF.NTE se obl 1·:i~ '1 ro<;!.:mbol c.:.r 
a la Factor cualq~ C'an~que oor· -:-rrc.r omi3io•· l.;i 5;:.a 
entregada ~n €>cceso de las qu.: pud1eran corr.;sponder·te rJc ·:ont0t·m1da· 
con el ore~ent~ Convento v sus Anexos. -n un plazo aue no ~x~~de··~ de 
tres d1as hábi l.;-s. La Factor aol icara ·~.:oirgos Financier·os sobt·e dicha 
cantidad a 1a tasa a quo: hac.::i ref-ar..:-ncle; l.; Cláusula rLCJI.'.\ TEi-CEF.A 
anterior por el period0 qua transcurra entre el tercer d1a haL1 1 
que la CEDENTE reC'iba I¿¡ C'antidad t:n e-"ceso y la to10cha ¿,n CU""- la 
Factor rec1ba el pago de d1cha suma. 

Asimi5mo la Factor aplicara Cargos F1nanci~ro5 ~ la CEGENTE a la ta!~ 
que r·esutte contarme a Ja Cl~usuln DECIMA CUARTA dnter1or sobr·e la 
cantidad cntreg;ida en €'"Jo;Ce$o, a partir d€- fa f.::cha en :iu.;; la F"lc101· 
exi ia a la CEDENTE la d-:volución. o bien ci partir d¿ au-: transcur·r·..=in 
los tr-:-s dí.'.1.5 hcíbiles mencionados e¡, .;.I oarrafo inm,;id1ato nntt:'1'ior·. 
hasta su total y etcctiva liquidacinn. 

VIGESJMA SEGUNDA, PAGARE. Como ac-::=:r:ta•:1on V r-3conoc111n..:.nt:o d¿ tod13 
y cada una d¿ la~ obl 19ac1ones deriv.Jda5 d-:l presento:- tonv~nio o ti>? 
cualquiera de sus Anexos. la CEDENTE su:scrib·::- un paqa1·e ,e; la vista. 
por una c.:intidad ¿quival¿nt~ al 11 Límite d€ Anticipos" ou.:- ~-=- ~""na:a t::n 
la i.:láut;.1Jla Drí:TMA ,:;¡nt::r10r, 

VIGESIMA TERCEílA. VARIACION DE COUOICIONES. !:n c,.;iso de Que f,3s 
condicion~s senaladas -211 .:1 P"r'esent.:- faJ:1tuio 5-"' moditi.iuo?n, lt1:; 
par·tes convien~n en que la Factor not1t1car-a por es(:r1to ,;¡ la r:F.DE 1Hf 
sobre las nueva::; condiciones que regiran al Convenio, 1ncl11vendo l;i 
fecha en que entrar~1n en vigor dichas moditic~cion¿s, v la CEDf:llTE 
tendrá un pl<Jzo de tres d1as hábi le.$ contados a partir d~ que-
recibi.:rn la notificar.ion para m.;nit~star- ,;¡ I¡¡ Uictor su 
inconformidad, de no hacerlo as1. se- ttondran Por ac;;otad:1~ la5 nu'='va:: 
condiciones. En ningun caso di·~l1a5 condic-·"">n-:?5 ;;-:: aplic.;r·,;n 
retroact i vam"'""nte. 

En caso de que Ja ,~EOENTE ceda CREC7TOS dentro del p)a:o <le tr~s cJ1a:: 
a que hace referencia €1 p~rrafo anterior. las nuevas C'Ondiciones se 
tendrán por aceptadas. 

VIGESIMA CUARTA. RESERVAS DE LA FACTOR. La ~~ctor s~ r~s4rva en todo 
momento e J d""recho ~cfi'iar anti c iPOs a cuenta de 1 PRF.C:IO a favc·r 
de I a 1:EOENTE. 

La ~EDENTE conviene as1m1smo que an ~aso de que I,; Fa~tor 1~ adeude 
cualou1o:r cantirfad par cualquier conC'epto, dicha cantidad no C'ausará 
interés alquno a su tavor. 

La Factor tendré rler·~cho a descontri1· d~ los anticipos vio de otros 
conceptos que c:orr¿spondan la rEDFNlE. cualesquier oaQo nu¿ la 
CEDENTE deba hacer en tavor de In r.ictor. de contorm1dad con "::I 
Convenio o cualesqui€ra de sus Anexos. 

VIGESIMA QUINTA. DEL ~ En .; 1 suou~sto d~ que los COMPRADORES 
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no oa9uen los CRED!TC·~· il IR Factc.r a ma;; ta1·<far al vencimiento rlel 
Plazo de V1gencia del ·~.-:inrrato do: 1:o:s1on 1·-:-sper:t1vo. la F.=-tctor tendr.:i 
el derect'n de ejer·c.:-r· en contra d.:- la CEúftHE tocias la:-. acciones 
legales .i¿.rlvadas de le:. t-s1on ron r.:,.cur·so do:- lo:-: CHEGITOS v la 
CEDENTE so: obliga a cagar o la F:1ctor lo.s CRLOJTOS ma:· su;: 1·¿soectivos 
cargos t l nanc i eros. ca 1r.u1 ad.?3 d.; con torm 1 dad con 1 a ( l il usu 1 a Of:C!MA 
CUARTA anter·ior, a oartir (~"'' vencir111ento del i:·la;o d~ Vioencic=t v 
hasta su total y et.::ct1va l1auidación. 

VIGESIMA SEXTA. DEL PAGO INDEBIDO A LA CEDENTE. tn el sunu~sto dt: 
oue los COMPRADOfiES pa~ ~m€nte ~ttHf c11al-e5au1era d.:­
los CREOITüS cedidos a ·l·".1 Factor-. la i':FúENTE se oblioa ,:;,: 

al ú.~1r· aviso a la Factor· d~I 11 J:'.5'JO In·Jebldo 11 dentr·o do:- los tres 
d1a::; hilbi les 31gu1ent.;s fl Ir:. ~'O'r::/1a de dic.ho PaQO len lo 
suc.;sivo denominado ·:-1 11 Plai.<• de Entr.:-·:ia 11 l, 

b) Entr€!qa1· E:l 11 P¿,.:ic• Indebidou .1 la Factor· en las otic.1nas de la 
FactoÍ· dentro d~I 11 Pla:<.o dt:- Entrega 11 • 

VIGESIMA SEPTIMA. CARGO FINANCIERO POR PAGO INDEBIDO NO ENTERADO A LA 
FACTOR. En;:.! 5UPUes:r.;- de C.UE' ¡,3 cfó7i~ffno~-:·-ü~or6T 
"Pa90 lndtbido 11 de contorm1dad con lc1 Clausula ;.·.m-?diatn anterior. la 

CEDENTE oaciara a la Facto1· un Carqo Finu111.·.ier·t:1 sobro:: el 11 P"1ClO 
Indebido 11 a·partir d.,;.J d1a si9uientt: cí-:-1 11 PJa:o el-e Entr·-;:0~ 11 v hasta r.u 
total 11 ccmpl~to pacw dE: acuerdo co11 lo dispuesto -::~ 1"1 Cláusula 
DECIMA CUARTA del cresent~ Convenio. 

VI 
!?!!_ INCUtlPLHtIENTO 

VIGESIMA OCTAVA. DERECHO DE RETENCION. La FACto1· tencir"3 e I d'="r'~·~ho 
de conservar v r,;t~da31as cant1di1des ad.::>udadas a Ja CEDEfJTC. si 
ésta incumple con cualquier·a d.:- li'Js disPosicion~s de.! pr<'?sent~ 

Convenio v hasta en tanto cumpla a sat1slaccion de la Factor con lo 
estipulado en el mismo. Asimismo podl'a -'1Pl1cur dichas c;;intidades a 
cualquier saldo a cargo d¿ la CEDENTE. 

VIGESIMA NOVENA. CASOS DE RESCISION. La Factor· Podrá. a su elección. 
ex11:;11r el cumpl im~ forzoso del Con'!en10 v de los Contratos de 
Cesión o r·t::-scindirlos de p!-=no d~n~cho v sin n~c.;.sid<Jd d'2 tormalidad o 
de declaración judicial en JC>;; siguientes casos: 

Por· violaciones o incumplimiento Por part.-. d-:: la CEDENTE <J'"" 
cualquiera de las obligacior1es a su cargo '1s11midaz confc.i·me a 
este Convenio o los demns contratos. cc1r,ven1os o actos 
jur1dicos que s~an consecuencla del rni::;;mo. 

bJ De resultar lncor·r.:;cta cualqu1~r manif.:stación o decl.=Jración 
de la CEDENTE hecha en éste o cualauier contrato. convenio o 
acto jurldico oue sea cons~cuenc1a d~I mismo. inclusive si 
ceda un CREOITO sabiendo que o:-1 imoort·:> cedido -.:-:.U• sujo:-to a 
un descuento o a1uste de cualauier indole v no lo hace de 
conocimieiito de In Factor, 

e) De que la CEDENTE hubiere cedido CREDITOS cr.irgo de su 
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m"ltriz, suc1H'Sal~::;. subsidia1·1as o fil lales. CI cuando ceda 
CREOITOS d-:-r·1vad";; de v··.:1t'3.; d consiqn;:ir~i,,n. cornisi•Jn o 
aauellas. que se DU~dan COPsid-:-rar· como tales. 

dl O~ que lci CF.CEtHE no o:ntr o:.ou.;, -3 l 3 F.:tctnr ~115 Est<:rdos 
Financiero3 de c:ontor·midad ::-0n Id Cldusul- OtJINTA. 111ciso k1 
del pres~nte Conven10. 

~! l.a CEDEt,TE no oerm1ta a J, F~ctor el acc~so '3 sus oficin~s 
par~ la insc~cció11 d~ la intor·mac1~n aue tenoa relati·a a lo~ 
COMPR.A.DOhrS de contorrnidad con 1a ·-.::1-·1usul'l NOVF..N,... d~I pn::sent-:i 
Cunvi<"·nio. 

Tl\IGESIMA. NO ACEPTACION. El h~cho de: aue l-3 Fuctor no -;.i€:-rc1te su 
dErEcho de --r=-esc1nd1r .:sto:: C.onvE"ni0 o no -:!Xiia a la Cl.CiEUTE" el 
cumplimiento de cu~lquier obligacion a su caroo establ~cida e~ ~I 
mismo o en los contratos. convenios o actos 

0

iur~d1cos QU~ d~ este se 
deriven. no implicara. o?n forma .:il•:iuna. la ac.:.ot~ci..,n ri-=- di.::ho 
incumplimi<;>nto ni la ri:-nuncia a sus derechos ni la mod1ncac-irn1, en 
cualquier torma, de -::ste C<-,nv-:-nlo. 

VIJ 

~ 

TRIGE~I~IA PRIMERA. PAGOS LIBRES DE IMPUESTOS. Todoi 1·~~ PaQn3 QU~ 
deba efectu.=ir la C'ED~ a~cUr de contormidoid con l•:-.3 t.:-rm1 no:; 
del pre-s~nte Convenio v de su~ Anexos. deherAn s~r et.;:ct11'3dos libre:; 
de cualquier deducciori cor concento d~ cu5lquier· imcue~10, tributo. 
deduccion, carga o ref""!nc1on establ~·~idos. oor· i'ih:xico o 0<.ir cualqui¡;c 
subdivisión politica de ~1<éxico. , ~• como libr.::>.;:: d~ cualquior:r· 
r~~ponsAhili<Jad ti:;c:.:il o d.:: cualqui.cr· Dt.l'O tipo '2n r-"l.F:ion c1..1n 1.-.s 
mismos. La CEGt:NTE d¿berá entre~1ar· a la r,1ctor di:;ontn1 cv t.-:;-; 3(! d1a::: 
siquf~ntes a Ja fecha de cualquier· pa·Jo ~t~ctuado rl~ contormirl~d con 
E;"-1- presente C.onv-cnio o de SUó; Anr->.os • .:-1 rr·i·::=in:il e un:, cnoia 
certificada d-:1 r·"":cibo ou-; acr-:':dit·~ el pago f!;;o Jos impu.::sto;; 
aplicables a Jos pagos et~ctuados. 

TRIGESIMA SEGIHJ[•A, NULIDA.D. L,3 nulidarJ o inva!id-?z de: ,~,,1lqui.;;r·-3 d~ 

l.:;s Clau:;ulas de es~nio. o d~ los Contr<itos d.;; t-~s1on v rl-?m,"ls 
actos iundicos qu-: de <:I se: derlv€n. no at-"-ct¿¡r¿:¡ 1.1 v,.:.,J id~z de lrJs 
dem~s obligaciones contenidas ~n él o d~r1vada~ riel m1smo. 

TRIGE~.IM·'l.. TERCEfi:A. FEDATARIO PUBLICO. Par·a los €t-c·cto5 aue 
corre~onnden, esto: Con~-··'1t•ri::. Jr."'.:..; Fe:J¿.¡t.a1·io l-·utit1co. Los 
gastos que esto ocas1on~ s~ran a r:argo de I;:¡ CCDt.tJTF., 

TR1GESJ~IA CUAl,TA. VIA EJECUTIVA. Amba3 oart!S conv1~n~r1 en que las 
accion'O's v reclamacTOñes d~ la Facto1· en contra :1e la CEDENTE v dE': los 
COMPRADO~ES. ralacion~dos o que surian d~ est~ Conver110 s~ tr·amita1·~n 

contor·m.;> al Articulo 49 de le:> LOAAC. 

183 



TIHGESH1A. •:iurNTA. DOMICILIOS. Po=tr·a cuar'1uier comun1·~a•1nn r¡ue deban 
hacerst= 1 As oartes ~1rtii"d j~ 1 oro?So?nte Conv~ni ci o sus antixos, 
señ.=ilan los siguientes dom1<":i lios: 

FACTOR • ~.A, DE ~.V. 

•:ol. 
e. P. 

TRIGES!t'A SEXTA.. JIJRISDICCION. P-31'~ la interpretac1on. romplimiento 
v ei.;cucion de 1 or.::s.;r.t.; ( .. ;nv.;n10. )as oart"!:s se someten a los 
Tribunales comoetente:; v las lev~s aolicabl~".o -:n Ja •-:iudad de 
México, filst/'ito Fede1·al. renunciandr. e-n forma expr.;.sa a cualquier 
otro tu~ro _que pudiera corresponde-rl-:s por razón de sus domicilios 
oresentes O tuturo3, 

FACT0R , S.A. DE C.V. 

POR: 

No. Cta. I.V.A. 
R, F.C. 
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PERSONALIDAD ! GENERALES. 

A.- El st:ñor man1t1~sto'3 aood-?r·.::ictt) 
de FACTOR S.A. DE C.V., con t=ir:•Jltaae.:; sutic1¿.nt-?s p.=Jr::t 
ce lebr·ar, a nombre d~ dlcha Soc1 ed~d. este Contrato, :;w·::ún con5ta 
del testimonio de la escntu1 .:i nwn;::ro de tech<i 

P-33i1da ~l.:J toe del 
Notar10 Publico numero 
Lic-:nciado l ns,:1· 1 t:a <"! 1 
Registro Púb l lco de la Prn~1ed~d d91 Comercio <lel 

ba10 to/10 mercant1/ No, 
Y •n la escr1 tura num.-:ro de ~a 

Do'J::;ada a~ to: do;I Nota1·10 
PUblico numero del t.icenc~..:Jdo 

.::n tas aue s~ hAce const.3r 
el ooder que se lo? confirió. "acr·ed1ta la exi:;t-::ncla d.;; su 
mandante con las m1smas escritur·~s mencionadas. V oor sus 
generales declara ser de nacionalidad ~stado civil 
----· de- ocu1:r1c1on , de tech.=i do:: nacimiento 

con d·lffilCl 1 io •n 

íl. - E 1 5-:!;ñor· man1fi<:-sta tenet· t,=icu 1 tarl-:s 
suf i e i entes o ara 
r~oresentaclon de 

celebrar e! oresente fonven10 ~n norn~re v 
s..:--:::iun consta en fa 

escr1tura No, ·:le techd 
oror·aad~ ante .;:;I Lic. 

--------------· rJota1~io P11t:llco No. d~ 
en la cual so:: contiene- su 

manda to: mismo aue tue inscrito baio talio mercrnti 1 tJo 

_F_e_d_o-ra-1 -. -v-~cr~~ 1i taR~~i ::~~te~~~ ~jc~e s~1¿ ma~~:~'~:, ~on°~ ~ e~~~.;~~~~ 
No. d.;, techa • otorciada 
ant.;:; el Lic. 

do 
g:añ"erales declaro 
de nacimiento 

dom1c1/io en 

~-=r de nac i ona J 1 aad 

OCUPUCl on 
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•:UR°k EOOR PIJBL ICO N" 
OEL 

En l::i C1ud;;d de Méx1,-:o. C•istrito F.=-der-!il. a los días del 
mes de d.; mi 1 nov~cientos och.;.nta " 
ante ml LIC. • CORREC•<JR PiJBLlCO NIJMERÜ, 

"'c""'1°"a~s~e~s--d~o~~Le~E'L en ejerc1c10. comoa1~~c~~~il~;~~~s~n ~~~~~,~~~ 
.::n representac1on de FACTOR 

(:,\/, el( los) senor(esl en 

Pet ~ hacer con::tar o:nie: 
al Que ~ara todos los ete~tos de Lev compar4c~n v ratifican en 

esfe acto. ant.:: el suscrito Corredor. oor ser la fiel 
exor·::sión. de sus voluntad~s. el conteni•Jo del ('.onvenio de 
~esion de Derecho~ numero FV· 

bl Ou~ reco~ocen como suvas las t1rmas aue lo calz3n. oor hEber 
sido puestas de 3U pu6o y letr·a. v s~r l~s aue usan en todos 
sus actos; 

el Que sus repre!!entad.•·'l tienen ,-<3oacidad l,:;o-31 v que dicha 
caoacidad no lo:::·.3 ha si,:o revocac.1 ni lim1t;:-:cia ~11 t"or-mi3 alquna. 
-::-ncontrándo3e cor tanto viQ-:nt~s a la 1·:.,-;h;i d~ la pr~sente 
ratificacion: 

d) Que tien.;>n la~ t:icu!tades "<:!Jt H::1-::nt-:s v e1 d.;:1·1:cho par.'> 
suscribir ~1 documento preced::nt·o- v ~1 or¿~t:::nte instnimento a 
nombre de 3us representada3 y que ~ichas fac111t~de5 no le~ !1an 
s1do revocadas ni limitñdas en terma al9una. 

Por lo ~nt~s -:xpuesto. vo, et Corr·;;,dor oue s11scr·ib.:.? OiJY FE: 

PRIMERO. De que conozco a los comoa1·eci-:!ntes auier.es ~in que me 
conste nada en contrario. tier·~n caoac1dad legal para contrat~r· 
obligarse: 

SEGUNDO. O~ que las Q~n&ral-:s v oersonalidades acr~dit~das por los 
comoareciento:os t>n el capitulo respectivo del Corwen10 nu~ ~e rati;icn, 
fue1·on d~bídnmente camorobada~ por mi. ~éndolas oor reornducidas ert el 
oresente 1n3trumentn; 

TERCERO. De 
contenido d-:-1 

que lo.:: compar-ecient-75 r;:¡t1rican ,,...n .;-st"3 act~. ~I 

Convenio oreced¿nte. as1 como las firmDs nu~ lo cal:an: 
V , 

CIJARTO. De qu.=- leldo Oll.:: 1-=:s tllt:- 1 05 

instrument~ explicado su valoi· t"ue-rza 
conformidad .--:on lo .::in <?I .;.>:oresado • .-r. or·~-:;.::inci.1 

el día do? ~u compar·¿c-.:ncla. OC•Y FE. 
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FACTOR. S.A. DE C.V. 

ANTE MI: 

LIC. 
~ORREOOR PUBLICO No. DEL 
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CESIUU No. __ _ 

~~ 

COHTRATO DE CESIDN 
QUE FúRMA PARTE ltHE iR~tHEüirLC'@VENlO tlo. FV-

Contrato de Cesión de úerechos au~ celebr~n 
l "LA CEOFNTE'I) Y FACTOft • 5 .A. OE C.V. t "FACT'o'"'R~"""'>~d-e-c~o-n~r-o'"'r"m"i""'d"'a~d-c-on 
tas siguientes Oeclarac1onE":.:; " cJausulas: 

D E e L A R A e I o N E s 

La CEOENTE·;·la Factor declaran que~ 

r. El dia de de 1qgo cel~braron un 
Conven10 7"'er'•convo?n10·1 ) marcado con -:1 Num. FV-- medi;¡nte 
el cual la CEDENTE s-e obll9a ñ ced¿.r con recur:;o a-Ta"F~ctcr lo~ 
CREOITOS qu~ la F.:=:-tor·~scoio d-:- entre los CHtOITOS oresentes o 
futuros a Tavo: de Ja CEúEtnE. 

II. En cuapJ;•1~nto de ro e~tioulado en dicho Conven10. d~seün 
C{'iebrar·· el oresente Contrato do: Cesión Ce a:v¿.rdo con fas 
siguientes: 

C l A U S U L A S 

PRIMERA. La CEDEtlTE cede. con recur~ú. 31n reserva nl 1 imitación 
alquna a la Fact:or v ~sta ;¡cepta, la Cesión d.:: los ·~l\EC·IfOS que s.::. 
detallan en relación( es> anexaf sl a este documento. v cuvo Pl\ECIO ~s 
la cantidad de $ _________ -------------~ 
----~---------------~• q~-= J,.1 f.t('tor pa·Jar-'1 '3 
la CEC-EUTE dentro del ola.:o señalado en cJ Conven10. sin eP1bargo. a 
sol ;citud de la CEDENTE. la Fact:or. a su enter-'1 dl screcion. r,odr.'J 
otor9ar anticipos sobre es~e PRECTO en los tér~ino~ v condic1ones 
señalados en el Conv~nlo. satvo que se aplique lo Qlsou~sto en la 
Cl~usula VIGESJMA PRiHERA dE! Conv¿nlo. 

SEGtJtmA. La ci:::OENTE -~arant1za a ia Fact-·r no solo t~ e:dst~ncia v 
le9iti•idad d'-e los CREDITOS c-edidos. sino tambi·"'tt la solve11c1a de los 
d~udores d-e dichos créditos. 

TER"CERb.~ La CEDENTE entreqa a ta F.actor en este acf-.-, todos los 
documentos nec-esarios oar.:; realizar 1,tt cobran¡:a v comorobatorios de ta 
exist¿ncla de los CREGITOS cedidos. cnn ros endoso5 o l~vendas que s~ 
indfc~n en el Convenlo. 

'=UART~. De actierdo con t~ ~.;;rablec1qo -:o .et Conv-eni'>. •a CEDE>:TE pa.;;a 
en .;-st-e acto a la Factor l•J5 •ttonorarios por Adainistr-,=1cion" señalados 
-::n e~ Cooveni"o. 
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OUINTA. De conformidad con lo establecido en el Convenio, las partes 
Vigencia de este Contrato d~ cesión es 

de t 9 
convienen en que el Plazo da 
hasta el de 

SEXTA. Para cualquier controversia que surgiese con motivo de este 
Convenio, las partes se someten a la iur·isdicción de los tribunales de 
la Ciudad de ~1éxico renunciando en forma expresa a cualquier otra que 
pudiera corresponderles por razón de sus domicilios pr·esentes v 
futuros 

FACTOR , $.A. DE C,V, 

CORREDOR ~ TITULADO. 

Yo Corredor PUb 1 i co 
Titulado No. del , en ejercicio, 
autoriza do por la "S"i'Cretari a de Come re i o para ejercer, CEJ\TIF ICO: 

Que ante mi comparecieron los representantes legales de FACTOR. S.A. 
DE C.V. y y me manifastaron que las firmas que 
calzan el contrato arriba contenido son las suyas, puestas de su pufio 
y letra y las que usan en todos sus negocios, en prueba de lo cual. 
los inte;esados firman al calce de la presente razón, manitestando por 
su personalidad y generales ser como sigue: 

E1 seriar , manifiesta ser apoderado de 
FACTOR , ~s-.-A-. -D~E-c-.-v-.-,-c-o_n_t~a-c-u~l-t-a-des suficientes para ce 1 ebrar. a 
nombre de dicha Sociedad. este Contrato. según consta del testimonio 
de 1 a escrl tura número de 1'.:chn 

pasada ~ la fé d·::I Notario 
Púb 1 ico número del , Licenciado 

~P-ro-p-,~.e-.d~a-d~v--d-e~1-c~o-m_e_r_c_1_o_dTe~i in sen ta en e 1 Reg1 stro Púb 1 ~~jo ~~ 1 ~~ 
mercanti 1 No. ----· v en la escritura numero de fecha 

, pasada ante la te de~io Público -n-um_e_r_o __________ d_e~I-- Licencindo 

en 1 as que se hace constar e 1 
poder que se le contirio, v acredita la existencia de su mandante con 
las mismas escrituras mencionadas. V por ~us generales declara ser de 
nacionalidad estado civil de ocupación 

de techa de nacimiento 
con domic1 1 io en 

E 1 Señor manifiesta tener facultc:id2s 
suficientes para celebrar e 1 presente Convenio en nombre v 
representación de segun consta en la 
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escritura No. do:- fec/la 
otor·Qada ante el ~ , Notar·io 
Púb 1 ico No. '1€ en la cual se 
con ti ene su man~1 smo aue fue inscrito ante e 1 Re9 i ~tro Püb l ico 
de Comercio de . bajo fclio mercantil No, 

v acred~XTStencia de S"ü""" mandante con 1 a escritura No, 
de fecha • otor.:iada ante e 1 L i c, 

Notario Público r~o. de 
i por su.s ';lt:neral-::s declara ser de 

Naciona 11dad estado ci vi 1 de 
ocuoac 1 on de techa do: nac 1 mi en to 

y con domici 1 io 

Vo, el suscrito Corredor' Públ 1co ha·~·c· constar aue hcih1~ndome 
cercior3do de la id-:ntidad v personal1dad de los comoarecier1tcs por 
los medios que tuve a mi alcance, estos m<: man1 t·e.;;taron ba.io orotasta 
de decir verdad, que sus nombramientos v pod~r·es son suticientes para 
obligar a sus representadas, que los cc.nse1·11an con tndo su valor y 
fuerza loegal por no hah;:orles sido revoc.:arlc:.-. ní 1 im1t;;¡doz. qui:: zus 
representadas, están l¿galmente capacitada;:; para contr·atar 11 obligarse 
y estén al corriente en @I pago de sus 1mo11estos. 

Se levanta la presente Acta, dt;jandoz•.:= el original adherido al 
documento que contiene l~s fiJ'mU'3 cuv.;is certiticc:iciones se efectú.J v 
una copia de la rnisma pasa al legajo de actas d.:>l ~u:;cr-ito, Ciudad de 
México a DOY FE. 

FACTOR S.A. OE C.V. 

POR: POR: 

ANTE MI: 

LIC. 
CORREDOR PIJBLICO No. DEL 
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OE'r"LARACI•jN DE OTORGAMIENTO [•E POD":R 
·~IJE FOR~'A PAl\fE IuTf.GRAWfE: üEL •_urT1.:1~t'i°10fi.,J7 f:V·· 

íMEMLRETE DE LA CLOE~TF\ 

Estimados ~~~.,res: 

Por merf1•"l r!~.., la ·pr"º.S•·r,t- deCiare,;uos ri'l1·,:i todos to::. et>:ctos JeqaJf!5 a 
que hav.:i rw:ia1· :iu-- ft40Hílr"\[ riE LA CLDrti,fi hri otor-:indo fl F:i.iTG1i, ~··A· 
DE .. :.v. poder para endo:';l.'"tr títu!ot n. ·, ·:dito r~":' c•~nror·1n1,·:.-,,~ con t:il 
A1·t1ct.10 9, fr.3cci6n I: ,;e la l-?y G~rH!r·til da ':"ltuln5 v r,:·:1o~1·,,c1c.n..::.'i Oe 
Cr~d·;to er1 viqor, para s,,.r·ejerriti::id.) por todn~ ., r~r!:-i "na ,,;¡_-; 

funcionar·10·~ de FACTofi· , S.A. DE c.v. qui:- t·::P:1.Jri pod.s, p,·ir-il r.u::cribir 
t•tulos d~ credfto: 'con el ohieto de aua FACTOR , S.A. DE ~.V. ~r·rl;~4 
a stJ T~vor cualesq11ier t:tu!o de cr~rltto expadido a nombr·e ~le f~CMBP~ 
DE L4 •":EílErJ;E). 

A t e n t a m e n t 

N0~B~E V PUESTO DE LA 
PERSONA QUE FIRMA, 
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NOTIFICACION A LOS COMPRADORES 
QIJE FORMA PARTE ftJ fE· ;(AÜTff":-E~TE""'ii!TNo. F'J • 

CMEMBRETf or LA CEDENTE) 

C FECHA f1E 1 A FIRMA DEL CONTRATO OE 
cr:-.roN1 

( RAZOtJ $\•t IAI. DEL COMPRAOOh. 1 

Estimados senor'-1s: 

Por m~dio di la presenr~ declaramo; P~r·~ todos lo~ ~r~c~os legs\e~ ~ 

qUE- liava lugar qu.;i lUOMf\RE DE 1 A CH·Et<IE) n3 c-o:dijO ,;,n f"\VOI" d.;. 
FACTOR •. :.A. DE C.V •• In-=. CREOITOS dor.umenta<1os ~n l::;s f,;ctur.,:-. 
contrar~=ibo~ v t1tulos Je cr~dito ql1e ~e describe~ a contint1acion: 

Tl PO V rlü, 
de Lloct(., 

A t n t A m n t e , 

NOMBRE Y PllESTO DE LA 
PERSONA QllE FIRMA, 
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CONVENIO NUMERO FA-___ DE FECHA DE -------DE 1990, 

C0NVEr:ro QUE CELEBRAN PUR UNA PARTE (~N LO 
SUCESIVO DENOMINADA 11 LA CEDENT[ 11

), ~EPRESENTAOA EN ESTE ACTO PCR 
y, PüR OTRA PARTE. FACTOr.. S.A. DE C.V. 

(EN L·~ ~.UCESIVO DENür.!INADA 11 FACTOR 11 ). REPRESENTADA EU E~TE ACTO Po'R 
LUIS Ml~UEL OSIO BARR030 AL TENOR DE LAS SIGUIENTES DECl.ARACIONES V' 
CLAUSULAS: 

o e L A R A e I o N E s 

r. Dec1a-ra la CEDENTE. a través do:? su repr·esentante. aue: 

al Es una · soci~dad ·mercantil constituida v -:xistentoe do:: 
conformidad con las leues de la República Mcx~cana, 
d~bidamente caoacitada par~ su~cribir el pr·as~nte Conv~nio v 
cumplir con toda~ .Y cada una di" las obligacion.es que ]E: 
derivan del mismo. 

bl Con motivo de las op~raciones cue realiza ~~ cumolimi~~•o de 
su objeto social. ze ori·3inan d su tavor cr·t:dif·)S cargo de 
sus client·es. 

et O~ conformida::I con los t·.:rminos v c..:inJ',-:iones 1~.:: .:ste 
Convenio, desea cederle con r·¿cur30 a la FACTO~- CREOITOS a 
cambio de un.3 contrapr·estacion: i;;-n la int.;fiq.:rncia d¿ r¡u.:, I:~ 

FactGr tendra derecho de eEco~er los CREDITCS aue d~seé 
adquirir de entre aquellos qu~ le se~n ofr~cidos por 13 
CEDENTE. 

II, Declara la Facto1·. a través d~ su r·~presentante. que: 

a) Es una soci<'"dad mercantil constitu1d.J exist·rnte de 
conformidad con las leyes de la Reoública Mexican~. 
debidamente capacitada parA contr·atar y que dentr·o de su 
objeto social s~ encuentran comprendidas. entre otras 
actividades, la adqlJÍsición d.: CREDITOS v < 1 cobro de los 
mismos, 

b) De conforrnidacl con los tér1ninos v condi~iones del pr~~ente 
Convenio, desea adQuirir de la CEDENTE medi~nt~ c~-i0n~~ con 
r~cur·'" los CREDITOS que escoia de entr·e los CREDITOS que la 
CEDENTE le ofrezca. 

III. Oeclar~n las partes. a través de sus r·epresentant~s. que: 

a) El Cont,·ato de Cesión marcado como Anexo 11 A1'. Ja Relación de 
Compradores ma1·r..rida como An~xo 11 B 11 , la Declaración rle 
Otorgamientv d..: Poderes marcada como Anexo 11 C11

1 y la 
Notificación a los COMPRADORES marcada como Anex<"I 11 0 11 , forman 
par·te int~gr·antc J~l presente Convenio. 
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bl Los t¿rminos .:-xor-:-::ados en et oc·~s.;nte Conv-enlO con rnavuscula 
inicial o con mavut:ula comoact3 tendran. oar::; eter.tos del 
presente Conven10 o cualesouí~;·3 de sus Anexos. ~I síaniticado 
au~ se l-::-3 d:i .=ti stir diefin1aoz; en la Cláusula PRIMERA 
posterior'. 

el Que sus reoresentantes legaie-s estan debidamente tacultados. 
o-ra obligarl'ls 11 aue su.:; ta.~ultades no l~s han sido' 
revocadas. l 1m1t'1das o moditicadas de manera alguna a la techa 
del presente ronv:nio. 

di Es su volunt.;1d obl1garse: de c0nt·>r1111dad con 1·'1.S r,ondiciones v 
términos de las siguient~s: 

C·L A U S U L A 

I 
DEFINICIONES 

PRIMERA. DEFINICIONES. P'3ra etectos de 1 Presento:: Conv~ni o v sus 
Anexos, los siguientes t~rminos tendran el significacto aue se expre~a 
a continuación: 

LOAAC. Ley Gen.:.ral de Organizacioni:s v Actividades Auxiliares del 
Credito, 

ANTICIPOS. cantídad-:s .::ntreaad3s por l-3 Fo3ctor a la CEDENTE a cuenta 
del PRECIO.de los CREDITOS c~dido~. dQ contormidad COI\ PI Caottulo IV 
posterior. 

CARGO FINANCIERO. Remuneración que la CEDENTE pagara i3 I~ Factor por 
el otor.;iamianto de antici1:1os 3obre los CREC•ITOS cedidos. 

COMISION POR CONTRATACION, Cantidad a11~ paga la CEDENTE a la f:'actor 
al momento de tirma <!¿.J presente convenio, d~ contorm1dad con la 
Clausula DECIMA SEPTIMA oosterior. 

COMPRADORES. Persona tisíca o moral oue en virtud d~ sns relacionas 
comerciales con la CEDENTE, resulta deudora de los CREDITO~. 

CONTRATO DE CESION. El Contrato mediailt@ el cual I~ CEDENTE transmite 
la proPi~dad de los CREDITOS a la Factor, en lr.3 tér'minos del mod~lo 
que se une como Anexo 11 A11 del presente. 

CREOITOS. Cuentas por cobr·ar documentadas en f3ctur·~s. contrarecibos. 
tttulos de crédito o cualquier otro documento mercantil Pendic·nte de 
cobro. 

HONORARlOS POR AOMINISTRACION. C.:int 1dad aue cobrri l.'3 Factor a la 
CEDENTE por cada_ cesión, como co11traor~Jtación por la 9l1arda 
admi ni st1·ación d~ CREúITOS cedidos. 

LIMITE DE ANTICIPOS. Importe máximo oue la Factor -=?sta dispuestñ a 
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otorgar Por concepto de anticipos, 

PLAZO DE VIGENCIA DEL CONTRATO DE CESION. E 1 t-::-rm1 no ~om1:¡¡·endir:1) 
entre la techa de celebración del Contr:ito de rasion .1-= ou·.: 5"" tr::i":e, 
Y el QU€: so:: menciona en /'3 Cláusul-3 QIJINTA d;J pr·oo1•1 Contrato p.:;1·a 
fijar la fecha de su terminación, o en s11 d~tEcto el cuar·to din héb~ 1 
sigui~nt-: a la última techa de vencimH:nto de los •:REL !T•j::; r:e-didos ~n 
dicho Contrato de Cesion. 

PORCENTAJE DE ANTICIPOS. Porcentc.l-e sobro: el mantv total de J.:E 
Cesiones que la Factor utilizará par.:i det.:.-rminar los anticioos ql¡-2 

otorgue. 

PRECIO. Cantidad qu-= oaqa la í.3i::tor /¿¡ .:i:r:EtHE C'JffiO 

contraorestación por la cesión de CliEDITOS, que 5-!;rF! .,.¡ CJtJe 
estipule en el Contrato rl~ Cesión r~spectivo y ser~ Ga~ado por la 
Factor en sus oficinas. d~ntro d~ los tr·es dias habiles ooste-i·iores a 
que la Factor reciba e 1 pago de los CREOITOS cedidos. 

RECURSO, Responsabi lir.fad de Ja CEDENTE trente d la F.'tctor respecto~ 
la existencia y legitlmida.j de lo3 Cf\EDITOS S€'·:'.lún lo est.3blecil.!o en 
el art1culo 45 E de la LOAAC v asimismo respecto ~I paoo total de 
éstos, obligándos~ solidariamente con los COMPRADORES. 

SOBRETASA EXTRAORDINARIA. 3obr.::tasa ou-: se aplic.=ira p.3ra el calculo 
de los car~os Financieros, cuando cor determinadas circunstancias asi 
se establezca en el PrEsente Convenio o sus Ar1exos. 

SOBRETASA ORDINARIA. Sobretasa qu~ s-: ap 1 i ~ara en candi ci ones 
normales para el calculo de los Cargos Financieros, 

TABLA DE AJUSTE. Puntos oorcentual~s oue se aplicarán inv"Jriablement-e 
a la TASA DE CETES, o c,p,p,. ln que resulte mavor de acu':rdo al nivel 
en que se encuentren dlchas tasas, 

TASA DE CETES. Tasad-: rendimiento aue otro:cier3 la ultima e:misión 
primaria de Certificados de la Tcsorerl.3 de la F.;derr-ic1on a olazo de 
veintiocho días. 

TASA DE C.P.P, Costo Porc¿ntual Prom·.:dio de Caotación para l"'ls 
Instituciones Nacionales de Crédito, emitida por el Canco de México • 
.;n viqor. 

VIGENCIA DEL PRESENTE CONVENIO~ Plazo de doce mes~s ou~ se establee;;. 
para la vigencia del oresente Convenio. Dicho olazo so: renov,ffá 
autométicamente por penados iguale<:::. ;;.;dvo qu.;, cualqui·::ra de las 
partes comunique a la otra, por escrito, su d-:s~o dt:? darlo poi· 
terminado con treinta d1~s de anticipacion a la e~piraciOn del olazo 
que corresponda, 

SEGllfWA. CESION CON RECURSO. la CEOFNTF. cederé con r·~curso. I ibr.:: de 
todo qrava'ITiéñV 5íñ TliñTtáC1on do: domlnlo a la Fnctor Jos CREDITíiS 
que lr.J Factor escoja ,je o:ntre lo:5 oue le :..::an otr·ecidos, do: 
conformidad con el Contrato de Cesión que, marcado como Anexo 11 A11 , 
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forma OArte integr~nte d~I oresente c,~nvenio. 

TERCERA, OOCUMENTACION. La CEGr:-NTE :;-:: 01Jtiqr.t :i entr.,.aar a la Factor 
toda la document.::icion ou~ compru·:?bo? ta ..:xist-:?•~c1a rJ.;- los CREDITOS 
cedidos. as1 como la nec.:sari.1 v Fnticiente pa<'-3 511 i:-obr-riza. al 
momento de cel¿br·ar los Ccntratos dE Ce3ion resoect1vns. conte1)iendo 
inserto en el caso d"' dvcumentos no n;:-aociablo:s el t€-do s19uiente: 

''En virtud d.:: un Contrato de F3ctor~j~ FinRnc1ero, 
el crédito ou¿ amoara .;:ost.: documento ha sido c.::<i"ido 
con 1-ecurso a FACTOR, S.A. DE r..v., v cor 
consigui.;nte. el '1eu<"Jor del m1smo s~ obliga ·'1 paQ;¡1· 
el iwoort-:> d--· ~st-:? cré,dito a la cesic1naria en :.u 
domicilio obir.ado ~n 

o a per_sona autonzada ouE <?:.ta designe oat·a tal 
fi n 11 • 

En -?I sunuesto de que d"ichos docum·:nt.:.'.I:. so:an tltuloz {i'= credito. la 
CEDENTE se ob 1 i ga a entre9ar 1 os dcbi dament.: endosado5 de co"ntormi dad 
con el tt!xto siguiente: 

''Endosado en proo1edad a FACTO~. S.A. DE c.v. 11 

Lugar v Fechn 

APOC•E~AüC' 

CUARTA, NOTIFICACION. La •:EOENTE -:ntr..;garw a la f,=¡r;tor una car·ta 
dirigida a cada uno d<:- los COMPRADORES, en el tor-mat,, cont..:nidn en el 
Anexo ''D" del presente Convenio. comunic~ndoles qu~ s11s CREDITOS han 
sido ob.i¿to de C~sion a FACTOR, S.A. DE c.v .. de contorm1dad c:on el 
art1culo 45 k de la LOAAC en vigor; no ob<;tante lo :;nte-riar. la Factor· 
tendrá derecho a su elección, de notitlcilr la Cesion a tr:tv~s d-3 
Fedatario Püblico a los COMPRADORE=. siendo a caroo d~ la CEDENTE 
todos los gastos en que Ja Factor incurra para cualou1er notificación. 

QUINTA. GARANTIAS !. OBLIGACIONES ~ ~ CEDENTE, La CEDENTE se ob I iga 
y garant1 za ciu-::: 

a) La Cesión de los CREDITOS comor·.,.ndi: la de todos los di:recho::; 
accesorios a los m1smo5 tale;. como fianza. hiootera. urenda o 
privilegio. ·de contormidad con lo dispuesto en El art,culo 45 
H de la LOAAC en vigor. 

bl En virtud d.; que los C~EDTTOS :;;e c-:dc-n o"t la Factor- l"'.Otl 
r-=curso, la CEfJfNTr garantiLa exore ~amente a la Fac·c,r tanto 
Ja e;dstencia l-:cii'tim1da(.• d.:. los Cfi.FDITOS contorm~ al 
articulo 45 E de la ~OAAC 1 as1 como el p~90 total do: ~3tos, 
ob 1 i gándos-= sol 1 dari am-:nte con ::;us COMPRADORES. d~ conformidad 
con lo disnue:.to en .el articulo 45 B inciso rr. de la LOAAC en 
vigor . 
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c1 Los CREDITOS oue ced3 sean PaQad~ro~ ~o/o ~n l~s ~lazas y en 
las techas previam~nte d~term1nadas. 

d) Los CREOITOS qu-= ("..,da ser.in de su exclusiva or,,01-?:"'::!d v Qtie r.o 
ha van si do promet 1 dos o d!'Jdo_~ en ·~aran ti-;, <?mbar9ados, 
pignorados ni 9ravados en mrinera ·:ilguna, 

el Los CREDITOS ou.;. ceda se deri v"'°n de operac1 one:. com~r .:.i a 1 es e:€ 
ventas de bienes o ~~rvicios, ~tectiv~mente r~~l1:;das d~ntr·o 
del desarrollo normal de sus noEraciones. 

f) Los bienes o servicio~ que orio1n~n d1chos CREGTTOS havan sido 
entreqados v aceotados por los COMPRADORES a s11 ent•r·a 
satisfacción v ou-: se resoons.;¡b1 !izara do: at:larar cualqui.cr 
reclamación o controversia con r•soecto de las oblf9~cion~s 
que consten en los documentos ~ue comprueben J~ e~istencia d¿ 
los CREOITOS. 

g) Los CREDITOS oue ceda mediante los Contrntos de C~sión. 
consten en documentos mercantil~s tales como pedido~. notas de 
remisión, tacturas, notas de embArQue, contr·~ re~1h~3. ti~ulos 
de crt.dito u otros documentos que contarme a las leves 
comprueben la e:dstencfa de créditos cedibl-:s o neqociablo:s. 
así como que dichos documentos cont-engan la l~ve-nda o el 
endoso, en su caso. m~ncionados en la Cl.-3u~111a TERCERA d.::/ 
presente Convenio. 

h 1 No adeuda nada a los COMPRADOnEs de los Cf\"E[I tTü:; Qu.; ceda v 
garantizaré por cualquier compensacion o s1 rehusaran a ra 
Factor total o oarcialmente el oago de dichos CREDITJS. 

il Al momento de la Cesión, y durante el Pla<:t'.I de Vigencia. /o,:; 
CREDTTOS que ci:d.3 v los der~chos v acciones d~rlvados de el lns 
no han caducado ni prescrito. 

j) NotificarA cualau1er modificacion A .:;us Estat11tos Sociales. 
cualquier revocaci6n. modificación u otorgamiento di: poderes. 
asi como cualquier cambio d.:: domicilio aún cuando éste se­
localice en la misma plaza. 

k) Entregara a la Factor semestr~lm~nte s1Js Estados Fin'3ncieros 
realizados de conformidad con or3ct1c~5 d~ contabi/1dad 
gener~lmente ac4ptadas. 

SEXTA. OTORGAMIENTO DE PODERES. La CEDENTE otoroa a la íactor er. 
este mismo acto, poderPa~sar· títulos de crédito d¿. conformidad 
con el articulo 9o .. tr.=:icción II d~ l.3 L.:y G.;neral rl"! Títulos v 
Operaciones de Crédito en vionr, con el obieto da que la Factor pueda 
endosar a su favor los tib1ios do:-- cr·edito expedidos a tavor do: la 
CEDENTE v que 1 O$ COMPRADORES hayan entregado a 1 a Factor en paqo de 
los CREDITOS cedidos. 

La CEDENTE se obliga a suscr·ibir a l.:i tir·ma del pr·~sent.::· Conv-:nio una 
declaracion escrita dirigida a las Sociedades Nacional~3 de Crédito 
respectivas en los termlnos del Anexo 11 ~: 11 d~I pr~sente Convenio. 
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IIJ 
Ql ~ COMPRADORES 

SEPTIMA, RELACION QI COMPRADORES, t.:on el obiet:> d·: o.:rmltir a l·"I 
Factor ese~ CREDJTL!> que l<'? s-:?an c:-:-didos d-e entre- 1 a total 1oa·.1 
de CREDITOS que le otr""zca lu CEOEt/TE. -ésta ultima -::~obliga a 
entregar a ta Factor antes de la f1 rm.::i d-el pr<?s.;.nt<? Convoenio. una 
relacion de los COMPRADORES r·especto d,i:, los Cr~ditos ,,11.;. vaya a ceder 
de conformidad con el Ane~o 11 8 11 del presente Convenio. 

OCTAVA. ACTUALIZACION DE LAS RELACIONES DE COMPRADORES, En el c.;;;o 
de que la CEDENTE pret~ñ"da e¿¡:¡,,,,:. Cl\LOITOSde ,:_:,t.1i:·hADC'RE~ aue no esten 
conten1do3 en la Re1~c1on de COMPRAGORES. deb~r"I notiticarlo a la 
Factor por escrito, a etecto de que est~ última los anóll~e ven su 
caso los apruebe. Asimismo la Fact.01· se res~rva el der.:cho de 
solicitar en cualquier tiempo cual.;squiera infon1aciOn que estime­
pertinente relativa a la Relación d~ COMPRADORES. 

NOVENA. INFORMACION ADICIONAL. la CEDENTE or·oporr:ionará a la Factor 
toda la lntormacion que tenga respecto¿¡ los CGr-!PRADORE::'· incluyendo 
los Est.Jdos Financieros o cualquier •:>tr-o documento aue d~mu..;stre la 
situación financiera d.:; éstos. asi como la información sobr'e <::1 
origen. natur·aleza, t~rm1nos v condiciones de los CREOITOS. 

La Factor podrá revisar en días y horas hábile3, en la3: oticinas de le 
CEDENTE, cual1'!squier intor·mación o docum,;into qu.:: J;1 m1.:>ma teng:t .;n 
relación a los COMPRADORES cedido~. 

Tv 
CONOICIONrs GENERALES 

DECIMA. DERECHOS DE LA CEDENTE. Las cartes convienen ~n que da 
conformida~s""térrñln~diciones -:stablecidos en .;J oresente 
Convi:n10. Ja CEDENTE nodr.j solicitlJ1' a la Factor .-=.ntlc100:; F! cuenta 
del PRECIO a oartir del momento en c11@ s¿ cedan los CREGITOS v hasta 
un día o30tes del venc1mi€nto del Plazo de VigencL:¡ d-::-1 Contrato de 
Cesión respectivo, en el entendido de oua el saldo por· ant1cioos a la 
CEDENTE no podrá exceder en nin9un mom.:nto el 11 L1mitoe d.: Anticipos 11 

que s.:rlJ la cantidad da$ .oo. 

la Fñctor pagará en sus oticinas los ant1c1pos que considere otorgar 
a la CEDENTE. dentro d.;I Plazo de V1qencia del ContrijtO de Cesion 
correspondiente. 

DECIMA PRH1ERA, PORCENTAJE Q.É_ ANTICIPOS. la CEDENTE d~b-:ra mantene1 
en todo mom.;nto una 1·elacion global de anticipos rec1hidos. r~spacto 

de Jos CREDITOS cedidos vigentes, que no e"<ced<Crá del 11 Porcentaje de 
Anticioos 11 que es el 'lo. En -::l ::.ucuesto de que '11.-::ha oroporcion 
fuere mayor·, la CEDE~ se obl i·;:ia. a ceder 3 FACTOR FIN. nuevo:: 
CREDITOS elec:iibles hast.;. por la cant1dad n-:cesaria p.-3ra manten-sr la 
prooorción seftalada, o a liouidar en etect1~0 el saldo 1nsoll1to d@ los 
antic1pos del PRECIO que S4 le requier·an. 

DECHIA StGUNDA. DEL CALCULO DE LOS ANTICIPOS. lo::. ant.icio11'5 que 1.::i 
Factor otorgue a-ra ~ 5.::deteron narUn tomando e-orno baso? e 1 
PRECIO d~l Contrato de Cesión respectivo mult1Dlicado por el 
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11 Porí"~"ntaje de Antic1t:.os 11 s;::f10):1do en la c1ausu1a inm.;.>diata anterior, 

OF.:CIMA TERCERA. CARGO FINANCIERO. Al r:.3lculo m•:nc1or·1d0 en la 
Cl~usu1a inrnediat.1 ar.=er1or. 5-? 1e ded11c1ra el Cargo FinanC"1ero oue s~ 
r.:alculari\ aplicando la tasa aur r~5ulte de s11ma1 /a "Sobr·-,,tasFJ 
Ordinaria 11 oue es de puntos porcentuales. mas Jo~ Plintos o~ 
Aiust.:- señaL9d<•S en laCi""á"usula OECHtA Olllr/TA posterior. mas la TA:2.A 
DE CETE5 o de C,P,P .. la oue resulte mavor du1·'inte f,1 techa en qU.? se, 
otorgue el anticipo a Ja CEDENTE d~I Cont1·ato d~ Cesibn resoectivo. 

La CFOF.:NTE v la F~ctor ~stán de acue1·do en que e11 cada ca30 que se 
etectt1~ el pagn del r~rgo Financier·o 3e deber~ pagar as1mismo su 
cor·re.spond1ent~ Impuesto al Valor Aqri:gado. 

DECIMA CUARTA, SOBRETASA EXTRAORDINARIA. En los casos en oue e-n e 1 
presente Convenio o i:n C't1i'!lqu1.:-ra d.:!- 5lJ5 An-:xos : 0:: hso,1 reter-.::ncia a 
~sta Ctaus~\~ o a la "Sobr~tasa Extr=tor·dinaria 11 , el pro~~dimi~nto par~ 
su ca)rulo consi~tira en aplicar a la cantidad m~ncionad~ en la 
Cláusulei DECHIA SEGIJNDA anterior, l.:i tasa que result-:: de sumar l.=t 

11 Sobreta::a Extraordinariau aue e~ de puntos porcentuales. mas los 
Puntos de Ajuste s·~rialado~ -::n la Cláu3üld PEC!MA QUINTA oosto:r1c>1· 1 mas 
la TASA DE CETES,o de C.P.P;, la que r.:sulte mavor durante -el plazo 
menc1onado en cada caso •. 

OECUfA Ql.llNTA. TABLA. DE AJUSTE. Para el calculo d.:: los caroos. 
financh·r·os se apl1carala Gigulente Tabla de A.tuste a la TA~·A DE 
CETES o C.P.P., de a-:uerdo <Ji nivel €0 aue se encllentro: dir:ha tasa: 

TASA DE RENDIMIENTO DE CETES 
O c,p,p,, LA QUE RESULTE MAYOR 

de 190 a 199 'Xi 
de 180 a 1 89 t. 
de l 7 O a 179 t. 
de 160 A 169 't 
de ISO oi 159 % 
de 140 a ll19 't 
de t JO a 13 9 % 
de 120 a 129 ,, 
dettOa119'% 
de 100 a 109 't 
de 90 a 99 % 

d"! eo ~ 09 "" 
de 70 a 79 % 
de 60 a 69 'l. 
de 50 a 59 t. 

de liD a 4 9 't. 

3 o a 
20 a 
10 a 
o a 

39 % 
29 % 
19 ~ 

9 % 

PUNTOS DE AJUSTE 

-2e 
25 

-22.s 
-~o 

-17.f-. 
- 15. 5 
- 13. 5 
- 11. 5 
- 9. ~ 

8 
- 6 

4.5 
3.5 
2 

- 1 

1 
1. 5 

2.s 

DECIMA SEXTA. OE LOS REEMBOLSOS, La Factor devolv:::r~ a la CEDENTE el 
remanent.:= del PR"Ecl(:) de los CRE::DITOS ctididos. daspu~3 de recibido el 
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p.190 de los misrnos •.. dentro d-: los tres dia~ habil"!:s s1-;iuient.;os a !;U 
recuperación, pudi.zndo descontar cualaui.:r Je vol uciOn. descuento u 
otro concepto qu:o Jos 1-mtPRADORES ha ... 1'ln efectivo al momento de 
liqlridar dichos CREOITOS. 

OECJMA SEPTH1A.. COMlSION POR CONTRATACION. Las oart.;s convi-=nen ~n 
que la ºComisión p~Jtl"?ionU es ae $ .oo. 

OfCIMA OCTAVA. AOMINISTRACION. la Cir•ENTE se oh 1 i•:;c:i a oaqar a la 
factor oor cadg Contrato ae ces1on. en la techa de su celebra~ion. una 
cantirlad como honor~r1os por adm1nistrac1on de !ns CREDTTOS cedidos 
que sE-ra igual al $ <1el valor· nominal de los Cf\EDIT•"·S cedidos, 
Asimismo. al moment0d7:'1 paao de los Honorarios, l~ CfflftHE pagará el 
Impuesto al Valor Agreqado ~orrespondiente. 

DECIMA NOV~r~A. VARIACION DEL HONORARIO. Las partes conv1 .;nen .en qu.e: 
en coso de: que Ja TASA r·CC'ETEE o c,p,¡:.:., la ou~ r-esulte mavor. ~-= 
modifiqu~ en diez. punto3 porcentuales anuales o mas durante el Plazo 
de Vig·:oncia de'I Contrflto do:- Cesion, nor cado cir.co ountos de 
dif¿r·~ncía. 1'11 1tHonol'ario por- Adminl.;ti·r.icion 11 cont<:.n1do en la Cláusula 
inmed1ata anterior. variara a su v~z ~n 0.5 puntos aorcentuales, en la 
parte proporcional d-::1 Pl;:izo de Víc.rEr,ri;i en que .;.~ liubi~r·.::- computado 
dicha modificación. 

El cálculo n¿c-::·sario p.;¡ra la apl i•-:.ac16n rfe la Present~ CléusuJa, se 
realizará sol amente cual', jo los ,:REO! T·JS ce di rlos med1 üntt> i: l C.ontr·ato 
de Cesion resp<ectivo sean ofectivament-e cobrados r.,r FACTOR FIN. 
Dicho célculo s~ 1·ealizara el diA ts 3l9l1ient~ a ql1e 5E cumpla la 
condición anterior. 

VIGESIMA • PAGOS EN EXCESO. La CEOE1HE ~'°' oblio:Ja a re-:mbolsar a la 
Factor cualq~cdñt1dad qu-:- por er-ror u ami sión le sEa o:::-ntregada en 
exceso de las que pudieran correspond~rl~ de contor·m1dad con el 
pres@nte Convenio v sus Anexos, en un ol~zo que no exceder·~ de tres 
días habi les. La Factor .1Plicará C;ir.:ios Financieros sobre dicha 
cantidad a la t¿1sa a que hace refert·ncia la Clausul;J OEC!MA TERCfRA 
anterior por el per,odo que transcurr·a entre el t~rc~r dia hébil en 
que la CEDENTE reciba la cantidad en e~ceso y la fecha en que la 
Factor r~ciba P.1 pago d~ dicha suma. 

Asimismo la Factor aplic3rá Cargos Financ1eros a la CE~ENTE a la t~sa 
que resulte conforme a la Cl~usula OECH!A CUARTl• anterior sobt·~ J.::¡ 
cantidad entregada en exce.so, a n.=tr·tir e: la fecha en c-iue la Factvr 
-:oxija .:i l.;i CEDENTE Id de-volución. o bi.an a parti1· de qu-s transcurran 
103 tres dlas hébi 1-es me-ncionados e11 el párrafo inme<liato anterior, 
hasta su tot.Jl v efi:!ctiva liquidación, 

VIGESIMA PRIMERA. PAGARE. Como aceotac:1ón V ro:conoclmi~nto de todas 
Y cada una de las ~iones derivadas del presente Conv-:nio o d~ 
cua 1 qui era de sus Anexos. 1 a CEDENTE su ser i be un pagar.; a 1 a vista 1 

por una c'3ntidad equiva·1ente al 11 Llmit·:: de Anticipos'' qu¿ so:- -::-:liala en 
Ja Cláusula OECIMA ant.::rior. 

VIGESIMA SEGUNDA. VARIACION DE CONDICIONES. En c.'30 do que las 
condiciones señalada""' .::n el ?res.ente cap1tulo :;.e modiflque11, las 

202 



Partes convie-nen en qU-2 la Factor notitic~;ra por .;3cr1 t..."I a Is i'.:EOF.ilTt 
sobr~., las nuevas condicion-:-s que r·e·1iran al Conveni0. 1ncluv-sndc I:; 
f.acha en ~UE -antraran ""·O nqor dich.!13 moditicacion;:.:, " la CErf.IHE' 
tendr4 un plazo de tr¿s dias habil~s contados ~ pa¡~tfr de 01 ,~ 
recibiera la notiticación par~ m::in1f.:star a ¡.3 ractor Sl/ 
inconformidad. de no hacerlo as,, s~ tAndrdn oor acAotzda~ 133 nueva 5 
~~~~~~~~~:~~ent~~ ninaun caso dichas c0ndicion.;s 5"' apJh;.'3/':ln 

En caso de que la CEDENTE ceda CREDITOS dentro del niazo de tres di 3s 
a que hace referencia el ptirrato anterior. las nw.:v3s ~ondícion-:s se 
tendrán por aceptadas. 

VIGESIMA TERCERA, RESERVAS DE FACTOR FIN. la factor so: reserva .;n 
todo mom-=nto el d.::r~efec~ant"moos a (~uentJ do?I PRECIO a 
favor de la CEDENTE. 

La CECENTE conviene asimismo que en caso d~ que Ja Factor le ad.aude 
cualquier cantidad por cualquier conc~pto. dicha c~ntidad no causa1·é 
interés alguno a su favor. 

La Factor tendrá deroecho a d~scontar de Jos antici~os y/o d-= otro;; 
concepto3 que corr~spondan a la CEDENTE. cualesquier oaQo qu~ la 
CEDENTE deba hacer en tavor de la Factor. de contormldad con el 
Co1lvenio o cualesquiera de sus Anexos. 

V 

!?!.!:.~ 

VTGESJMA CUARTA. DEL RECURSO. En e 1 suouesto d-: que los COf.tPRADORES 
no paguen Jos CREDffO~Factor a mas tardar al v.:-nc.imiento dt:I 
Plazo de Vigencia del Contrato de Cesion r~spectivo, la Factor tendr-3 
el derecho de ejer·cer en contra de la CEDENTE tod3s l~s aL~iones 
legales d.;rivada~ de la Cesión con r.;curso dE los CREDITOS y la 
CEDENTE se obliga a pagar a la Factor los CREDJTOS mé3 sus r·esoectivos 
cargos financieros, calculAdos de contormidad con la Cláusula DECIMA 
CUARTA anterior, a partir del venc1miento del Plazo de Vigencia v 
hasta su total y efect1va liquidación. 

VIGESIMA QUINTA, DEL PAGO INDEBIDO A LA CEDENTE. En 01 suou•sto do 
que 1 os COMPñ·ADORESP'agüeil'i ndebi darn-eñt-;- ara-cEDENTE cu a 1 esaui era de 
los CREO!TOS cedidos a la Factor. la CEDENTE se obliqa a! 

a) Dar ~viso a la Factor del 11 Paao Jnd'2'bido" d.;ntro de 1os tres 
dias hábiles s'iQU1entes a la t~chri rle dicho Pago 1.en lo 
sucesivo d.;nomir.ado el 11 Plazo de Entrega 11 ), 

b) Entregar -el 11 Paqc. Ind.;bido 11 a la Factor en las oticinas de la 
Factor dentro del 11 Plazo d~ Entr~9~ 11 , 

VIGESIMA SEXTA, ~ FINANCIERO POR PAGO INDEBIDO NO ENTERADO /\ 
FACTOR. En el suou~sto d¿ que 1aCEoeNrEn~ciuEa~tor 
¡;¡-r.-paQo lndebido 11 de contormidad con la Cláusula inm.edrnta ante1·io1-. 
la CEÓENTE pagara a la factor un Car·go Financi-:-1·0 sobre -:1 "Paoo 
Indebido 11 a partir del dla siguiente d.:I 11 Plazo de Entr.:9a 11 v hasta su 
total y completo pago di acuerdo C•ln Jo dispuesto ~n Ja Clausula 
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OECIMA CUARTA del pres~nte Convenio. 

VI 
ill INCUMPLIMIENTO 

VIGESIMA SEPTIMA. DERECHO DE RETENCrON. La Factor t~ndra el derecho" 
d¿. conservar y r.;ote~aSla;;; cant1·:1ades ade-udad¿¡s a la CCDEtHE, st 
ésta incumple con ·cualouiera de las disoosicion.es del presente. 
Convenio v hasta en tanto cumpla a satist.3cción d.; la Factor con lo 
estipuJ.sdo en eJ mismo. Asmimismo poQrá aplicar dichas cantidades a 
cualquier saldo a car~o de la CEOCNTE. 

VIGESIMA OCTAVA. CASOS DE RESCISION. La Factor podrd, a su elección. 
ex1g1r el cumplim~ torZ'oso del Convo?nio y de los contratos de 
Cesión o rescindirlos de pleno der~cho v sin n~cesidad de tormalidad o 
de declara~ión judicial en los siguientes casos: 

al Por violaciones o incumplimi-""nto por parte d~ l.~ CEDENTE de 
cualquiera de las obligaciones a 3U cargo asomidas conforme a 
~ste Convenio o Jos dem:~s contratos. conven1os o actos 
jurfdicos que sean consecuencia del mismo. 

b) De resultnr incorrecta cualquH:r manife~taciOn o declaración 
de la CEDENTE hecha en éste o cualquier contrato. convenio o 
acto j~ridico aue sea consecuencia del mismo, inclusive si 
cede 11n CF.EOITO sabiendo que el importe co?dido esta 5ujeto a 
un descuento o aiust~ de cualqui¿r 1ndole v no lo hacs de 
conocimiento de la Factor. 

el De que la CCOENTE hubi~re c¿df do CREOITOS cargo de su 
matriz, sucursales, subsidiarias o filiales, o ~uando ceda 
CREDITOS derivados de venta~ a con~ign~cion. comisión o 
aquellas que se puedan consider·ar como tales. 

d) De que Ja CEDENTE no entregu~ a la Factor sus Estados 
Financieros de contormidad con la Cláusula OllINTA. Inciso k 
del presente Convenio. 

el La CEDENTE no p~rmita a la Factor el acceso a sus oficinas 
para la inspección de la inform~cion que t~nga relativa a los 
COMPRADORES de conformidad con la Cláusula NOVENA del presente 
Convenio. 

VIGESUtA NOVENA. NO ACEPTACIOH. El hecho de que la Factor no 
o::-jercite su derecho "d'€ rescindir este CQnv.enio o no exiia a la CEDENTE 
el cumplimiento de cualquier obligacion a su cargo establecida en el 
mismo o en 1 os· contratos. convenios o actos j ur f di cos que de éste se 
deriven. no implicará. en forma alquna. la aceptacion d: dicho 
incumplimiento ni la renuncia a sus derechos ni la modificación, en 
cualquier torma, de este convenio. 

TRIGESIMA. 
i?ofectuar 1 a 

VII 

~ 

PAGOS LIBRES DE IN PUESTOS. Todos I os oac:ios que deba 
Cei5EÑTEdia Fa"Ctor de contormidad con los términos del 
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Presente Convenio v d-a sus An.;xos. d~bérán ser -at'~l:tuados 1 ibr~s r.e 
cualqllier deducción por concepto dé cualqui-er imou.;sto. t1·ibuto, 
deducción. cargo o retención establecidos por H~"Xico o por cualqu1-:r 
subdivisión poli ti ca de México, asi como ¡ ibr<2s ... .,. cualqui.¿.r 
responsabilidad tisca1 o de cualquier otro tipo en rel~. ión con l0s 
mismos. La CEDENTE deberá entregar a la Factor dentro d¿ los 30 dias 
siguientes a la fecha de cualquier pago -et-ectuado d~ ,-;,,ntormidad c<ln 
el presente Convenio o de sus Ane>ias, et 01·ioina1 o una c.ooia 
certificada del r~cibo que acredite el pa')o ·de los impuestos 
aplicables a los pagos efectuados. 

TRIGESIMA PR1MERA. NULlOAO. la nulidad o i1walid¿z d-.? cua\~uiera d¿, 
1as Cláu5ulas de es~nio, o de los Contratos do: C~sión .., d<?más 
actos jur{dicos que da ..3.1 se deriven. no atecta1·a la validéz d-e l.a;s 
demás ob1igaciones contenidas en él o d.:n'vadas del mismo. 

TAIGESIHA SEGUNDA. FEDATARIO PUBLICO. Para Jos efecto5 QUe 
corresponden, esto: Convenio se ratlf1ca ante F.;!datario Público. Los 
gastos que -ésto ocasione seran a carqo d¿ la CEDENTE. 

TRIGESIMA TERCERA, VIA EJECUTIVA. Ambas partes c0nvl~nen e:n que las 
acciones v reclamaci'Oñes de la Factor en contra de la CEDENTE v de los 
COMPRADORES, relacionados o que surjan d& este Convenio se tramitarán 
contorme al A1·ticulo 48 do: la LOAAC, 

TRIGESIMA CIJARTA. DOMICILIOS. Para cu a 1 quier comunicación que d.:ban 
hacerse las partes en virtud del presente Convenio o sus anexos, 
selialan los siguientes domicilios: 

FACTOR, S.A. DE C.V. LA CEDENTE 

Col. Col. _______ _ 
C.P. C.P. ___ _ 

TRIGE:IMA QUINTA. JURISOICCION. Para la interpretac1on, .::umplimi.:nto 
y ejecución del presente Convenio, tas partes se somet-.?n a 1os 
Tribunales comp~tentes v a 1as leves aplicables ~n Ja Ciudad de 
México, Distrito Federal, renunciando en torma expresa a cual~ui~r 
otro tuero que pudiera corresponderles oor r-o:6n de sus domicilios 
presentes o futuros. 

FACTOR, S.A. DE C.V. 

POR: 

No. Cta. X.V.A. 
R.F .c. 

POR:------~~~-~~ 
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PERSONALIDAD !_ GENERALES. 

A.- E 1 
de ~:~~~R .-~s-.~A-. -~O~[~~c~.~v~.-.-c-o-n--t~c~~~~~~ ~ st~uf ~~~en ~~~·i~ ~:~~ 
celebrar, a nombre de dicha Sociedad, este Contrato. s-:-~ün c'.'>nsta 
d-31 testimonio d.a la escritura numero , de f~cha 

pasada ante ~del Notario 
PUb 1 leo numer·o del Licenc1ado 

-d~---~,.-~P~r-o-p-,-.-a-.-d-v--d~.~,~~C-o_m_e_r~i~ns~~~ta en e1 Re~istro PUb~!~~ 
en tolio mercanti 1 No. 

~~---,,= de t-=cha 
Ja .:scr•rura 

----------~-· pasad~ ante d.al Notario Publico numertJ det 

nUmer·o 
la té 

Licenciado , en las oue se naco;; 
constar el poder aue se le conhno. v acredita la e:ostencia de 
su mandante con las m1::::mas '"'scrit:ura3 mencionadJs. V por s•Js 
qenerales declara ser de nac1onalidad estado 
ci vi 1 de ocupac1 on d~ 
fecha de nac1m1..:nto con 

domicilio en -----------------------

B.- El Sel'ior 
suf iciente3 para 
representacion d~ 
.:scritura No. 

manifi~sta ten~r· tacultades 
c~l.ebr·ar e 1 pr-:.s-=nte Conv::nio ¿n nombre v 
---d~•-t_o_c~h-a ______ , seoun consta en la 

otor1=1ada ant-: --eTLlc. 
Notario P;Jblico No. del en J.3 cual s~ 

contiene su mandato:----ml'SiiiO- que tu-: inscrito ante el F.~gistro 

baio fol10 
y acred1ta la ~~i~t~ncia de su.mandante 

Púb 1 ico de Com~rc10 de 
msrcanti 1 No. 
con la No. d-a tech.:i 

otorg.~da---a-nte el li ·~. 
Notado Publico No. d-el 

Mi sm,:i 
de •.:omercio de 

ciue tue inscrit·J ante el Re•:nstro-p-ublico 
baio talio mercanti 1 

No. de techa 
dec Tar"'aSer de Nac 1ona1 id ad 

de ocuoac i ón 

Y cor sus generales 
-:st-3do ci vi 1 
d~ f.;1:ha d~ 

nac1m1ento . \1 con d".lmici 1 ic 
-----------------~ en 
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t:ORREOOR PUCL I•'O N,.. 
DEL 

En la C1udad de México. Distrito F~deraJ. a los d1as dal 
mes de -..,~,..-------- de mi 1 no'-'.:ci en tos noventa v . 
ante mi LIC. •:aR~PUBLICIJ. 
NU~IERO ---~-- CEL habl 1 i tado en todeis 
las clases d~ Ley. en elerc1c10. comoarec4n; ~ltlos) ~e~ortesl 

DE C.V. V elClo::I 
en r!oresentación d• la Factor S.A. 

seliort •·S 1 
rep, esentacion de 

Para hacer constar: 
a) Que para todos los etect;s de Le' compar~cen v ratifican en 

es~'S!" ·acto,. ante el suscrito Corredor, por. s~r la fiel 
expresión de StJS voltintades. el contenido del convenio de 
Cesión de·oerechos número FA-

bl Que reconocen como suyas las tirmas que lo calznn. por hab~r 
sido ;:u':!stas de su P.Uño y l.:tt·~. y .5er las que 11:.an en todos 
sus actos: 

el Que sus- representadas tienen capacidad 1 4qal v que dicha 
capacidad nr:i les ha sido revocada nl limitada -:n torrna alguna. 
encontrándose por tanto vigentes a Ja fecha de Ja presente 
ratificación; 

d) Que ti.:nen las facultades sutici.:nt-=s v el r!erer.ho p,::¡1· .. 1 

su~cribir el documento prec~dente v el present~ 1nstrumento a 
nombre de sus repr.;sentada3 y que dichas facultades no les han 
sido revocadas ni limitada3 en forma alquna. 

Por lo antes expuesto, VO. el Corredor que suscribe DOY FE: 

PRIMERO. De que conozco a los compar~cientes quienes sin que me 
conste nada en contrario, tienen caoac1dad legal para contratar 
obligarse¡ 

SEGUNDO. Do:: que los ge:n-::rales y p-:-rson3lidade:3 acreditadas por los 
comparecientes en el capitulo r~spectivo del Convenio que se ratifica, 
fueron debidamente comorcbadas por ml. d.3ndolas nor repr"rtucid3~ ~n ~I 
presente instrumento¡ 

TER('.ERO. Q.:i. c:¡ue los compareciente~ ratifican .:n .;:;te acto, el 
contenido del Convenio precedente, a~i como las firmas oue Jo calzan~ 
V ' 

CUARTO. Oe oue l.i::1do que les tu.§ los 
instrumento explicado su valor tuerza 
cont~rmidad con lo en @I ~xpr4sado. en presencia 
el dla de su comparecencia. DOY FE. 
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FACTOR, S.A. DE C.V. 

ANTE MI: 

LIC. 
CORREDOR PUBLICO No, DEL 
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CONTRATO DE CES!ON 
QUE FORMA PARTE ~rEnELCOÑVENIO No, FA~ 

Contrato de cesión de Oer~r.hos aue r.elebran 
f 11 LA CEOENTE 11 l V FACT0~. ~.A, DE C.V. f 1'Factor'1 1 oe conTorm1d~a con 
las si9uientes Decrara.:1on-=s v Cláu;;.ulas: 

o E e l A R A e I o N E s 

La CEDENTE v la Factor d~claran au~: 

I. El dla de rj@ 1990 celebr~r·on un Convenio 
cel 11 t..onvenio 11 J marr.a</o con .al tlum. FA- med1'3nte el cual 
1 a CEOErlTE se ob l 19a a c..?der con r·u·urso ~ctor 1 os CREQIH··~. 
au~ la Factor escoi~ de entre l~s •:REDITO~ pr~s~nl~s o t11turos a 
tavor Je la CEDENTE. 

U. En cumolimio:?nto de lo est1oulado en dicho Convo::n10, desean 
celebrar el oresent-:' Contrato de- Cesion doe f.-uer·do ~on la~ 
siquientes: 

C L A U S U L A S 

PRIMERA. la CEDENTE cede. con recurso. ~~n reserva ni 11mltarion 
aJQuna a la Facto1· y esta acepta. la Ces1on d"? los CREOITOS aue se 
dei:allan en relación(es.l anexacs) a este documento, v cuvo PRECIO es 

la cantidad de $ '~~~~,~q-u-.~-,-.,~F.-c~t~o-r~-P-0-9-a-ra a 
la CEDENTE dentro del olazo señalado en el Convenio, sin emba1·qo. a 
solicitud de la CEDENTE. la Factor. a su entera discreción. Podra 
otorqar anticipos sobre este PRECIO en los términos v condicion~::; 
señalados en el convenio, salvo que se aolique lo di5ou~sto en la 
Cláusula VIGESIMA del Convenio. 

SEGUNDA, La CEDENTE qarantlz.=t a Ja r:ictor no solo la ex1st~nc1'3 v 
legitimidad de los CREDITOS cedidos, z1no también la solv-:-ncla de 103 
deudor~s d~ dichos créditos. 

TERCERA. La CEDENTE entreg3 a la Ft!lctor en est~ acto todos los 
documentos nec:-esari os pr1ra rea 1 izar la cobranza v comorobatori os de ·1 a 
existencia de los CREDITOS cedidos. con los endosos o levendas que se 
indican en el convenio. 

CUARTA. De acuerdo con lo oestab lec ido en ~ 1 Convenio. la CEDEHTE pa·1:s. 
en este acto a la Factor los ''Hono1·ario~ cor Administrdcibn'' sEfialados 
en el Convenio. 
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QUINTA. De contnrmidad con Jo 
convi en.,;.n en Ql/-.? -el P 1 azo d~ 
hasta ~ 1 de 

establ~cido -?n el Con11~nio. 1.3!' r.iarto:;s 
Vi9.;:nc1c1 d.:- 0:5t~ Ct.intrclto d~ Cesion e:; 

de 19 __ 

SEXTA. Par~l cualqui.sr controv-:r~ia ouo:> sur~iese con motivn de E!5t"E­
Convenio. 1as part~s s'!?- som~ten a la iurlsdicción d-= J.Js T".i-ibunaJ¡;.s de 
la Ciudad de Mexico ro::nunciando en torma e~oresa a cualau1er· otra aue 
pudi•ra cor·r·esponder·l~s Por razón de sus domic1lios oresente~ v 
futuros 

FACTOR. S.A. DE C.V. 

~ ~ TITULADO. 

Yo Cor1·edor· Pübl leo T1tu/:;¡do 
No. de 1 -:;n .::ierr::lc10. autorizado 
por la--sé'cretaria de Comer·c10 para eJercer. CERTIFICO: 

Que ante: mi comparecier·on Jos reoresent.:intes legales d-= la Factor S.A. 
DE c.v. v v m-: m.o:snifE-staron aue las tirmas 
que calzan el contrato a1T1ba contenido son las suv3s, cuestas de s11 
pufio v l~tra y las que uzan en todos sus negocios, ~n oruebi de lo 
cual, los interesado5 firman al calce de la cr¿,sente razon, 
manifestando por su personalidad y g~n~r·a!¿s 3er como siqu~: 

El seriar manifi-:sta ser aooderado do:-
FACTOR. S.A. DE c.v •• con tacultades sutici.:-nt~s oara celebr.ir . .:i 

nomhre de dicha Sociedad. ,;;ste Contrato, s,;;g(Jn consta del testim(rnio 
de la -=scritura número , do: i'":!ch.:l 
pasada ante la te del Notar1n Publico n11mero d41 

, Licenciado 
~i-n_s_c_r-it_a_e_n __ e~l~R-e•:dstro Público d'f' la Prooierlad v del Comercio 0~1 

______ -_balo folio m.i:ir~"Jntil Nü. . '\I '=º 1.:1 
escr1 tura num.;:;ro de fecha . pa-sad~ 
ant~ la t~ del Notar10 Publico nom¿ro d-e:I 
Llc.:.nciFJdo ~3s que s~ hac¿ constar ":!I 
poder aue se ·1e confirió. v acredita la exist;;;-ncia d-e su mandanti:: con 
las misma3 escrituras m.:nc1onadas. Y cor sus Qen.::r.'3/es de<:lar·a :;er rl.;. 
nacional1dad e~tado civl l - .. 1e ocup.:¡c1on 

to: cha 
con dom1ci 1 io en 

E 1 Seriar man1 ti es ta ten-:r• t¡¡cu/ tades 
suficientes Para c¿ lebrar e 1 Prese-nte Conv.eni o él' nombre 
re presentación de s.::-gun consta en 1 a 
escritura No. d~ techa 
otorgada ante ~I -rrc:--___________________ . Notarlo 
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Publico No. d.al en 121 ;;.uat s~ contien.: 
su m..:tndato: ñiTSmOQü.:i tue~:-:.tG¿;j=i"t,.i el Re,::iiztro Pllblfco ds 
Comercio de . t•Jio tol;o mar~~ntil No. 

Comerci .; 
No, 

, v acre~~-~-~~ :u mancf; 11te con la t.:-0critura No. 
d~ t~cha otor·lñrla •Jnte el Lic. 

de 
• y 

M1 sma 
Notario Pübl ico- No. de.1 

tue- in;~.;r1ta ante o:-1 R~·;nstro Pübf1o:i de 
b3lo tedio m~rcantil 

sus ·Jenerales~---,<1.-0-_c-l'°"a-1·-a- ser d.; Nacionalidad 
~stado civ11 de ocuoación 

d.:- t¿cha de nacimiento 
con domicilio en 

Vo. el suscrito Cor·redor.. Públi~o haoo constar au.::- hñbi.:.ndome 
~ercinrado de la ident 1 Ll.~j v persor1ali~~d de lo3 comoar4cientes oor 
lo:i m-:;odlo~ qu.,;o tuv·: a mi alcance, .:.stos m-:- man1feo:t,::i1·on baio p1·otesta 
de de~ir v~rd~d. au~ sus nombramientos v noderes son suti·~1entes para 
nblia~r a sus repreJentadas. que 105 con~ervan con tndo s11 valor y 
tuerZa IEoal por no he<k>.=,ri'·~"':: sido r·Evocados ni limft.:idos. qu~ sus 
r.,,Presentadc1s, est¿:¡n 1 e·:;ra l mente capac 1 tad,3s c<1ra c.ontratar v ob 1 i ~ar se 
v están al cor·ri.;nt-: ~n el oago de sus 1mo11estos. 

Se 1-::vanta 
0

lc1 present.:- Acta. deiandos¿ el oriqinal arlht:!r·ido al 
documento qu.:- contiene l.~1s firmas cuv"l::· certificaciones se et~ct(Ja Y 

una cooi3 de la misma pasa al l~gajo de actas del su~c1·ito. Ciudad de 
México a 00V FE. 

Factor • S.A. DE C.V. 

ANTE MI: 
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DECLARACION DE OTORGAMIENTO DE PODER 
QIJE FORMA PA.kTE INTEGRANTE C·EL CONVEiTION'O:'" íA-

•MEMBRETE DE LA CEDfNTCI 

!FECHA DE LA FIRMA DEL CONVENIOl 

Estim.=rdos ·s·eñores: 

Por m~d10 de !~-presente declaramos cAra todos los etectos le~ales a 
que hava luciar que ctrnr.tBRE DE LA CEDE'tlTEI ha oto1·gad0 R F~CTOR, S.A. 
DE c.v. poder p~ra endosar titulo~ d~ cr~ditn de contormidad con ~I 

Articulo 9, fraccion II do: 1,a Lev General de Titulas v Ooe1·ac1ones de 
Crédito en vigor. para ser ejercitado oor todos v c~d3 uno de lo? 
funcionarios de F1\GTOR. ·s.A, DE c.v. QUC: tengan poder oara su~cribir 
t1tulos rle créd1ta: con al objeta de que rACTOR, S.A. CE c.v. cndo~· 
a Sll t,;¡vor· C'l(alesquier t;tulo de crédito exp.:idido a nombre de fNOf.tBRE 
DE LA CEOE1JTE), 

A t e n t a m e n t 

NOMBRE Y PUESTO OE LA 
PERSONA QUE FIRMA. 
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NOTIFICACION A LOS COMPRADORES 
OUE FORMA PART~ INTEGRAÑTE"'DEL CVHVENIO No. FA-

IMEMBRETE DE LA CEDENTE> 

l FECHA DE LA FIRMA DEL CuNTRATO DE 

(RAZON SOCIAL DEL COMPrA00~1 

(DOMICILIO DEL COMPRADOR> 

Estimados señores: 

CESIONl 

Por m-!?dio de la presente d.;c laramos oar.:i todos los et~ctos 1 ;:gal es a 
que hava ·11J9ar que (tJGMBF\E DE LA CEDENTE) ha c-eidido en favor de 
FACTOR. S.A. DE c.v .. los.. ·cREOITOS docum~ntados en las tacturas, 
contrareeibos y "iitulos da crédito que se describen a contintiacion: 

Tipo v No. 
de Docto. 

Fecha de. emisión F~cha de Cobro 

A t e n t a m n t e . 

NOMBRE Y PUESTO DE LA 
PERSONA OIJE FIRMA, 

ZH 

Monto 
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CONVENIO NUMr~a FAPV- GE FECHA º' --------DE 19•10, 

CONVENIO QUE CELEBRAN F·QR UNA PAl<H. t EN LO 
SUCESIVO DENOMHll\OA "LA EMISORA"). REPi'fESE"ÑTAbA_EtT_CSTE-Acro POR 

"'"L""O~-:S~ll~C~E,~-I~V~O~-:O~E-N~O~M~I-N~AO~· ~l~~CT~~~.~ .fJA~~~Re~~~~~~A ~;t· EST~E ;.c~o ~~~·. 
AL TENOR OE LAS SIGUIENTES 

OECLÁRACiotlES Y CLAUSLILAi·: 

o e L A R A e I o N E s 

!, Declara la EMISORA, a t~avés d¿ su r~presentante, que: 

a) Es una socf~dad mercanti 1 con~tituída y existente de 
conformidad cori l:i;. leyes je. la Recública M.axicana, 
debidament~ capacitada para suscribir el p1·.;:s.,;nti:: Convenio y 
cumplir con toc!.J~ Y cada una d.; las obl1qac1ones que se 
derivan del mismo. 

bl con motivo d~ 1<1S operaciones que realiza -::n cumplimiento de 
su obj~to soclal 1 se or·i~inan a s11 cargo cr+-iitos a favor de 
sus client-=s. 

e} De contormidad con Jos t~rminos 
Convenio, desea emitir titulas de 
PROVEEDORES, para ser adquirid..:is con 
cambio de una cvntrapre::tación ; en 
Factor tendrii d-:r·echo de escoqer 
adquirir de entre aquellos que le 
PROVEEOORC;. 

v condiciones de e~te 

cr4dito a tavor de sus 
recurso por· '°" F."lctor, a 

la inteligenc13 de que la 
los CReoiros que des.a.e 

sean ofrecidos por los 

II. Declara la Factor. a tr·avés de su reor-=sentant~. que: 

a) Es un.1 sociedad mercanti 1 constituida v ~x1st~nt~ de 
conformidad con las leves de la R.-:-JJublica Mexicana. 
debidamente capacitada p.~ll'a contrata1 Y qu~ dentro de :;u 
obj~to socia 1 se encuentr.:in comprendid~.s, entre otras 
actividades, la adquisición de CREOITOS y et cobro de los 
mismos. 

b) De conformidad con los t~rminos y condiciones del p1·es~nte 
Convenio, d-:is¿a adquirir de Jos PROVEEtinr.ES mediante 
adquisiciónes con recurso Jos CREDITOS que escoi~ de ~ntre los 
CREDITOS que la :MISORA hava documentado. 

III. Oecleran las partes. a través de sus representantes, qu~: 

a) El Fc.rmato de PAGARE marcado como Anexo 11 A 11 , lu Relación de 
PROVEEDORES m~rcada como An~xo 11 8 11 , torman par t.:- integrante 
del presente Convenio. 
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b) Los t~rminos expr~sados en el pr~sente Convenio cnn mavuscula 
inicial o con mayüscula compacta tendrán, para -:f~ctus d~I 
presente Conv~nio o cualesquiera de sus Anexo3. ~J ~i9nificad0 
que les da al ser ,::!.;finidos en Ja Cláu3 ,J3 p¡;_!MER;.. 
posterior. 

e) Que sus representanteo; J~qal.:s están debidament~ facult.:tdos 
para obligarlas v que zus tacultades no les han siJo 
revocadas, l 1mitadds o madi fic:.da.s de manera a lquna ñ la fec::h'3 
d.el present~ Convenio. 

d) E~ su voluntad obligarse d¿ conformidad c0n l~s condiciones v 
t~rmino5 de las siguientes: 

C L A U S U L A S 

I 
DEFINICIONES 

PRIMERA. DEFINICIONES. Para ef~ctos del presente Convenio v sus 
Anexos, los sigu1entes termines tendrán el significado que se expresa 
a cent i nuaci ón: 

LOAAC. Lev Gener·al de Organizacion¿s y Actividades Auxiliares del 
Crédito. 

ANTICIPOS. Cantidades entregadas por la Factor a lo; PROVEEDORES a 
cuenta d¿l monto de los PAGARES adquiridos, de contormidad con el 
Capitulo IV posterior. 

CARGO FINANCIERO. Remuneración que la EMISORA Pa9arti :'i la F.;¡ctcr por 
el otor•3amiento de anticipos sobre los PAGARES .::idqulr·idos. 

COMISION POR CONTRATACION. Cantidad qu-: pa9.3 la EMISORA a la Factor 
al momento de firma del presente Convenio, de conformid.;id con la 
Cl~usula DECIMA SEXTA posterior. 

PROVEEDORES. Per·sona t'sica o moral que en virtud de sus relaciones 
comercial-:s con la EMISORA, re~ulta acreedora d.: los CREDITOS. 

PAGARE. ntulo d~ cr.:irlit0 rn•"'diant-: el cu.11 1~ E1.JI.'.'.Qr\A docum..;nta los 
CREDITOS a sus PROVFEOORES pnra zer vendidos a la Factor·. en los 
términos del mod~lo que se un~ como Anexo 11 A 11 del pr~~ent~. 

CREOITOS. Cuenta:: por pagar documentadas en PAGARES p.;;ndiente de 
pago. 

HONORARIOS POR ADMINISTRACION. Can~1dad que cob1·a la Factor al 
PROVEEDOR por cada PAi3ARE, como contrap1·~stacion por Ja gt1arda 
administracion de CREDITOS adqui1·idos. 

LIMITE DE ANTICIPOS. Imr.01·t-:- máximo que la Facto1· ~;:;ta dispuesta d 
otorgar por· concepto de anticipos. 
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PORCENTAJE OE ANTICIPOS. Porcent~1~ sobre ~1 manto total de lo~ 
PAGl\RE.5, qu~ l,;::i Factor uti li!ara pa1·a .::J.;:terrnínar lo~ anticipos que 
otor·gue. 

RECURSO. R;:ospon:;ab1 l id.:id .¡~ \.3 EMI'~ORA. trente a lé! Factor rcsr;cr.to a 
la e~i5tencia y J¿Qitim•~3d j¿ los CR¿GJTOS 3egun lo ~st3blecido en 
~1 ,11·Ticulo 4~. E de la L-')AAf y (1-imismo resp.;..;to al pago total de' 
¿stos, obli~andose a su completa liquidacion. 

SALDOS DIARIOS. La c<:rnt1dad que r.:sult:.:- diari:Jm~nte d¿ J3 s•una d~ lo:; 
anticipos ct0rga~c~ mas cuale~quiera otro; ~8rgos -gastos ~e Co1·r~dor, 
chequ~s d~..,iueltos, com1 :.'on por ch-:c11.:;s tor.=,neos, etc.::tera- meno:;; las 
cantidades recupe1·ad~s poi· cobranza. 

SOBRETASA EXTRAORDINARIA. Sobreta.~ ~u~ 3e ~plfcar~ ~ar·a el célcl1lo 
d·.: lo;; •:nr·~ r:inanci·:ro;, cuando poi· do;;terminudas c1rcunstanc1as así 
se ~st~btezca en el pr·esente ~onvenio o sus Anexos. 

SOBRE:TASA ORDINARIA. ~obretasa qu·-= se ap l lc.:u-.:¡ -::n condicinnes 
nor·males par·a el c~lc~lo de los Cargos Financieros. 

TASA OE CETES. Tasa de rendimi.:-nto que ofr"O!ci..:r~:i L... ultima ernisio?n 
pr11:1.;:,.ri.J d-: Cer·tific.aJos de la Tesor~n=i di: la Fed'2r:Jcion a pl.:ico de 
veintiocho días. 

TASA DE c.p;p. Costo Porc¿ntual Pr-omedio do:: Ca¡:t-._·:i•J11 para 1As 
Instituciones r~acionales c:9 Cr~dito, emitid3 ~~r ~1 Banco d~ MLxico 
en vigor. 

VIGENCIA DEL PRESENTE CONVENIO. Pl~za d~ doce m~5AS ·ue 3e est~blec~ 
par:i la vigencia del prese-nte Convenio. C•icl.o pla:o :..~ 1· novara 
automáticar.1·-nte por pen,-,dos iguc:i!es. sal ... o qu.;: cri.:·1qui-:.r·a d.,. las 
par·tas corMJOique a Ja otni, por ~::-Jcrito. ::;lt d·:-J.:·(• d:: darlo por 
t.::rmin~i1o con tr-::intñ dí.3s de anticipacion ~1 la .explrac1nn d.;:J plazo 
qué corr.espond.1. 

lI 
Q!_ ~ AOQUISICION 

SE'GUNOA, ADQUICISION ~ RECURSO, La EMISORA documentará con 
recurso. tibre de todo ·~i·avam'=n sin l1rn1t~ción de domin"io a sus 
PROVEEDORES los CREDITOS aue le adeude. a tin de qu~ la ractor ~scoja 
de entre los que le :::;¿,1n c.+recidos, de contormidad con el PAGARE. q11~: 

marcado como Anexo 11 A11 , torr11a part-; int-E:gr·ant·~ riel pres·:::nte Convenio. 

TERCCRA. OOCUMENTACION. La EMISORA se ·ablig, a entr~g~r a la Factor· 
toda la document3c1cn que comprt1~b~ la existencia de los CREOITOS 
documentados, al momento de c.:1-:brar- la aclr¡uisición de los PAGAr.Es. 
debidamente endosados de conformidad rc·n el texto s~·~uient.::: 

uEndosado -=:11 propiedad a íACTor;:, S.A. DE C.V.'' 

Lugar y F·2cha 

APODERADO 
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CUARTA. GARANTIAS .Y_ OBLIGACIONES Qf ~EMISORA. L.; EMISORA :.e obl iqa 
Y garant1za que: 

a) la adciuisicion d~ los CfrEOTTOS compr~ndt.> la da todos IQ~ 
d.;r~cf1os accesorio:: a los n11 _.;nos +:a l~s cor~o f·,anza. hipot-::-.:;¡, 
prenda o nrivi Jeoio, de ('on~·,··r·m1dad con l·:i di.;;puesto en el 
ar·t1culo 4S H de la LOAAC en vigor·. 

b) En vir·tud d~ YU-:?. los CEEDITo:: 3·! adqt!~'O-r.;,n por 1-:i Factor· con 
recu1·::0, 1 a EMIS0RA gar·ant i :a -:-xpresam-ent.; a /.:::¡ Factc-r· tanto 
la existenci~ v legitimidad J~ los CREDIT03, confor·me al 
articulo~~ E de la LOAAC. Asi como el pago total de ¿stos. 

c 1 Los CREDITOS que documente sean pagader·os 3olo ~n las pl~za2 y 
en las fech3s dete1minad~s ~n los PAGAñE$, 

d} Los C~EDITOS qu~ documente s~an da 1~ ¿xctusiv3 propiedad de 
los PROVEEDO~ES y que no hayan sido prometido~ o dados en 
garantia, embar·g3dos, pignorados ni gravados ~n maner~ algun3, 

e) Los CREDITGS qu~ document~ d•1·iven de op¿r·aciones 
comerciales d.;, adquisicion de bien.:::s o servicios. 
efectivamente realizad3s dentr·o del desarrollo normal dE sus 
operaciones. 

f) Los biE-nes o SE!rvicios que originen dicho::. :RED!TOS hayan sido 
aceptados a su entera sat i sfacc 1 on v que se ;-.;3po,·,:;ab i r i !1r a 
de aclarar cualquier· reclamacion o controversi,J con resp.;:..-::to 
de la3 obligaciones que consten en )03 documentos qu~ 
comprueben la existencia de Jo3 CREDITOS. 

g} Los CREOITOS que documente m~diante PAGARE~. consten en 
documentos mercantiles tale~ c0mo pedidos. notas de remisión. 
facturas, notas de embarque, contr~ recil~os. u otr·os 
documentos qu.; conforme a la:: leves compru-2ben la o:xi::;t.::,n."'.:ia 
de créditos negociablos, as1 como que dichos doclimentos 
contengan la !~venda o el endoso, ~n su caso. mencionados ~n 
la Cl~usula TERCERA del presente Convenio. 

h) Al momento de la document.3cion, y dur.=tnte -:=l Plazo de 
Vigencia, lns CREDITG3 qu~ havan originado el PAGAkE v lo~ 
derechos v accioíH:s derivados d: el los no habran caduc.Jdo ni 
prescr·ito. 

j) Notificará cua/qui'~r modific.:ición a sus Estatutos Social-::s. 
cualqoier revocación, modificacion u otor3amiento de poderes, 
asf como cualquier cambio de domicilio aun cu~ndo éste se 
localice en la misma plaza. 

k} Entreqar~ a la F~ctor $emestr·a/m~nte sus Estados Financieros 
realizados de confo1·midad con précticas de contabilidad 
generalmente ac~ptadas, 

III 
Qf ~ COMPRADORES 
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QUitHA. RELACION DE PROVEEDORES. •:on el objeto d¿ per·mitir a la 
Factor ese~ C'REOIT05 que das.;.; adquirir d~ entro; la totalidrid 
de CREDITOS que le otr·ezcan los PROVEEDORES, la EMISORA se oblig~ a 
ent1·egar a la Factor lnt~s de la firma del presente C~nvenio, una 
relacion de los PROVEEDORES r~specto de los Créditos que vaya a ceder 
de conformidad con el Anexo 11 0 11 del presente Convenio. 

SEXTA. ACTUALIZACION DE LAS RELACIONES DE PROVEEDORES. En ¿ 1 caso de 
que la EMfS(:RA preteñdadOcum.;ntar CREDITOS de PROVEEC•0RES ciue no 
esten contenidos e-n la Rt-lación de Pf,OVC[CIORES, deb.;:r~ notiticarlo a 
la Factor· por escrito, a ~fecto de qu~ E5t~ ultima los ~nalice ven su 
caso los apruebe. Asimismo la Factor· se reserva ~J dere~/10 de 
;;olicitar en cualquier tiempo cualesqui-:r.; informacion que estime 
pertin.:nte relativa a la Relación de PROVEEDORES. 

SEPTIMA. INFORMACION ADICIONAL. La EMISORA proporcionara a la Factor 
toda la intormac+on que tenga respecto a los PROVEEDORES incluvendo 
los Estados Financieros o cualquie1· otro do 0:umento que demuest~~ la 
situación financie1·a d,;· estos, asl como la informución sobre el 
origen. naturaleza, termines y condiciones de los CREOITOS. 

La Factor· podt'~ revisar en dlas y horas hábiles, en 1a.:; oficinas de 1.:i 
EMISORA, cualesquier" informacion o documento que la misma tenga en 
relación a los PROVEEDORES. 

IV 
CONDICIONES GENERALES 

OCTAVA, DERECHOS CE LA EMISORA, Las partes convi~nen en que de 
conformidad'"COñ!Ost.§riñlnOS"YCCiñdiciones establecidos en el pre:-:;ente 
Convenio, los PROVEEDORE3 podrén solicitar a la Factor anticipas a 
cuenta del PRECIO a partir- del momento -en que se documenten los 
CREOITOS y hasta un d1a ant":;:; del v.;ncimiento del Pl.o..:.o d-a Vlo-:-nci,1 
del PAGARE, en el entendido de qu.e el saldo por anticipos a los 
PROVEEDORES no podré -:xceder en ningún momento el "Limite de 
Anticipos 11 que ser~ la cantidad de $ .OO. 

La Factor- pagará en sus oficinas los anticipos que concidere otorgar a 
~los PROVEEDORES, dentr'O del f-'lazo de Vigencia del PAGARE 
corr-:spondi-:nte. 

NOVENA. PORCENTAJE DE ANTICIPOS. La EMISORA deberé mantener en todo 
momentv ur..:. relaciúnQloüd1 de ant1c~pos financiados, respecto de los 
CREDITOS documentadoi viqentes, qu~ no excederé del 11 Porcentaje de 
Anticiposº qu-::. es ~l 100'1.·. 

DECH1A , DEL ~ ~LOS ANTICIPOS. los anticipos que la Factor 
otorgue a tos PROVEEDORES se determinarán tomando como base el PRECIO 
del PAGARE respectivo multiplicado por el 11 Porcentaje de Anticipos 11 

se~alado en la CléUSlll~ inmediata anterior. 

DECIMA Pí.;IMERA. ~ FINANCIERO, Los anticipos que la Factor 
otorgue a los PROVEEDORE3 causar·án diariamente un car90 financiero, 
que se c~lcular·~ aplicando~ los saldos diar·ios la tasa que resulte de 
sumar la 11 Sobretasa C.rdinaria 11 que es de __ puntos porcentuales, 
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mas la TASA DE CETES, o de C,P.P. lo que resulte mayor en cada d¡a d~ 
cálculo. 

La EMISORA y la Factor están d-e acuerdo en que en cada caso que se 
efectúe el pago del Cargo Financiero se deberé pagar asimismo su 
corr·espondiente Impuesto al Valor Agr&gado. 

DECIMA SEGUNDA. SOBRETASA EXTRAORDINARIA. En los casos en que en .:1 
presente Convenio o en cualquiera d-..: sus Ane'..(OS se haqa r,;f~rencia a 
esta Clausula o a la 11 Sobr·etasa Extr·aordinari~ 11 • el procedimiento para 
su cálculo consiste en aplicar a la cantidad m~ncionada en la Cláusula 
OECIMA anterior, la tasa que f>:sulte de sumar la 11 Sobretasa 
Extraordinariaº que es d.;: puntos porcentuales. mas la TASA DE 
CETES,o de C.P.P., la que- reTulfe mavor durante el plazo mencionado -en 
cada caso. 

OECIMA TERCERA. PAGO DE CARGOS FINANCIEROS. La Factor facturará a la 
EMISORA el primer dia de cada mes los cargos financi<::ros, de 
conformidad con lo dispuesto en la Clausula DECIMA PRIMERA anterior, 
obligándose lll EMiSORA a cubrir dicho:; r.3rgos finar.ci-:;co:;; en las 
oficinas de la Factor, a mas tJrdar dentro de los 1, !cuatro) dias 
siguientes a 1a fecha de facturación, en caso contrario se aplicará 
la Sobretasa Extraordinaria a los Saldos Diarios desd~ la fecha de la 
facturaclón mencionada hasta la fecha en que el adeudo por el Cargo 
Financiero no cubierto se.:i totalmente liquidado, 

OECIMA CUARTA. CHEQUES DEVUELTOS, En caso de que cualquiera de los 
cheque.:: girados ~or de la Factor en pago de PAGARES resultare 
girado en descubierto, Ja EMISORA manitiesta su consent:imie-nto tn que 
tanto ~1 importe del cheque como les gastos derivados d~I mismo sean 
cargados a los saldos diarios d.; los anticipos que la Factol' le 
hubiera otorgado. 

DECIMA QUINTA. APLICACION DE LAS CANTIDADES RECUPERADAS. Las 
cantidades recuperadas por cobF'anza-Serán aP l 1 cadas en pr 1 mer término 
a los Cargos Financieros pendientes de pago y posteriormente a los 
saldos diarios que por concepto de anticipo haya otorgado la Factor, 
dicha aplicación será .o:fectuada en un plazo que no .s-xced-:rá del día d.s­
la recuperación de la cobranza. 

OECUIA SEXTA. COMISION POR CONT~ATACION. La~ p.:Jrt.;s ..:.onv i-=nen en que 
1a 11 Comislon po~tación 11 es de$ .oo. 

OECIMA SEPflMA. AO~INISTRACION. La EMISORA convi¿ne en obliqarse a 
pagar a la Factor por cada PAGARE, en la fecha de su adquisición, una 
cantidad como honorarios por administracion de los CREDITOS , que ser~ 
igual al ~ del valor nominal d-:: los PAGARES. Asimismo, al 
momento deTPago de los Honorarios, Ju EMISORA pa·3ará el Impuesto al 
valor Agregado correspondiente. 

OECIMA OCTAVA. PAGARE DE LA LINEA. Como aceptación v reconocimiento 
de todas y cada--üñá' d.~-1.:is obligacion~s d.;rivadas del pres~nte 
Convenio o de cualquiera d.; sus Anexos. la EMISORA suscribe un pagaré 
a la vista, por una cantidad equivalente al 11 Ljmite de Anticipos 11 qtie 
se señala en Ja Cláusula OCTAVA anterior. 
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DECIMA NOVENA. VARIACION DE CONDICIONES. En caso de QUE" las 
condiciones señaladas en el-presento.: Cap1tulo se modifiquen 1 las 
partes convienen en que la Factor notificará por escrito a Ja EMI·~nr.A 
sobre las nuevas condiciones que regiran al Convenio, incluyendo ta 
fecha en que entr·ar·án en vigor dichas modificaciones, y la EMISORA 
tendrá un plazo de tres dfas hábiles contados a partir de qu.; 
recibiera la notificación para manifestar a Ja Factor su 
inconformidad, de no hacerlo as¡, se tendrán por aceptadas las nuevas 
condiciones. En ningUn caso dichas condicion-.:s· .se aplicarán 
retroacti vamente. 

En caso de que 1 a EMISORA documente CREOITOS dentro del p 1 azo de 
tres días a que hace referencia el párrafo anterior. las nuevas 
cond i cienes se tendrán por aceptadas. 

VIGESIMA , RESERVAS DE LA FACTOR. La Factor se reserva en todo 
momento el derecho deereCfuar anticipos a cuenta del PRECIO a favor 
de los PROVEEDORES, 

La EMISORA conviene asimismo que en caso de que la Factor le adeude 
cua 1 quier cantidad a sus PROVEEDORE s, por cua 1 quier· concepto, di cha 
cantidad no causará interés alguno a su favor. 

V 
~RECURSO 

VIGESnlA PRIMERA, DEL RECURSO. En el supuesto de qu~ Ja EMISORA no 
pague los CREDITOS a'"Jn Factor a más turdar al vencimiento del Plazo 
de Vigencia del PAGARE respectivo, la Factor tendrá el derecho d~ 
ejercer en contra de la EMISORA todas las acciones legales derivadas 
de la Adquisición de los PAGARES y la EMI$0RA se obliga a pagar a la 
Factor 1 os CREDITOS más sus respectivos cargos financieros, calcula dos 
de conformidad con la Cláusula DECHIA SEGUNDA anterior, a partir del 
vencimiento del Plazo de Vigencia y hasta su total y efectiva 
liquidación. 

VI 
~ INCUMPlntIEIJTO 

VIGESIMA SEGUNDA, CASOS DE RESC!SIO:J. La Factor podrá, a su 
clecci6n 1 exigir el cumptimieñto fori:o~o del Convenio o rescindirlo doe 
pleno derecho sin necesidad de formalidad o de decJ.::iración judicial en 
los siguientes casos: 

1!) Por violaciones o incumplimiento por parte de Ja EMISORA de 
cualquiera de las obligacione:; a su cargo asumidas conforme a 
este Convenio o los demás contratos, convenios o actos 
jurídicos que sean consecuencia del mismo. 

b) De resultar incorrecta cualquier manifestación o declaracfón 
de la EMISORA hecha en éste o cualquier contrato, convenio o 
acto juridico que sea consecu~ncia da1 mismo, inclusive si 
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documenta un CREDITO sabi~ndo qu; el import~ doc1Jment3do est:'! 
sujeto a un descu~nto o ajust~ de cualqui~r \nd~i~ v no lo 
hace de conocimiento de la Factor. 

e) De que la EMISORA hubiere docum~ntado C~EOITOS a favor de su 
matriz, sucursal.;s, subsidiarias o filiales, . 

d) De que 1a EMISORA no entregue a la Factor sus Estacos 
Financieros de conformidad con la Cl~usula CUA~TA. Inciso k, 
del presente Convenio. 

~l La EMISORA no permita a la Factor el acc;so a sus oficinas 
para la inspección de la informacion que ten3a relativa a los 
PROVEEDORES de conformidad con la Clausula SEPTIMA d~I 
present.e Conv-:nio. 

VIGESIMA TERCERA. t!Q_ ACEPTACION. El h..:cho d-: qu.,:. \;:i Factor no 
e3~rcite su J~recho d~ re3c,nd1r este Convenio o no ~xija a la EMI$0RA 
el cumplimiento de cualquier obliqacíon Q su cargo establecida .::n el 
mismo o en los contrato~, convenios o actos juri¿icoz que de éste ss 
d-eriven, no implicará. ,;n torma al91.1na, la ac.::ptaciór. de dicho 
incumplimiento ni la renuncia a sus d;:.-·;chos n1 la modificación, en 
cualqui~r form~, J¿ dSt~ Convenio. 

VII 
VARIOS 

VIGESHIA C!JARTA. PAGOS LtBRES DE IlitPUESTOS. Todo::; !''~ oa·3~s qu.;; C:ba 
efectuar la EMISORAdl~or de conrormidad con los t~rminos d~l 
pre sen t.; Convenio v de sus Anexos, d-::berán so:r ef,;ctuado.s libre!' d¿ 
cualquier d:ducción por concepto di= cualquier imPuesto. tributo, 
deducción, carga o ret-ención establecido~ por México o por cualquier 
subdivisión política d.: M4xico, as1 como 1ibr¿z de cualciui.::r 
responsabilidad fiscal o de cualquier otro tipo en relación con Jos 
mismos. la EMISORA dEberá entregar a la F~ctar dentro d~ los 30 dias 
sigufent¿s a la f-:ch.:i d¿ cualquier pa';o .:.fectuado d-:: ;:onfor·midad con 
el presente Convenio o de sus An,::;xc=>, el orl9inal o una cop{,;>, 
certificada del ro;cíbo que acr;:.d'Íte el pago de 1.~s impu~5tos 
aplicabl~s a los pagos efectuados. 

~~~ES~i~u~~;r~:A d~ ~~~!DA~~nv;~i~~ 1; ~ª~e o 1 ~~va ~~~:~:E~:: ve~:~~~; c~~t~~ 
jurídicos que d~ él se d~riven 1 ne atc~tara la valld~z d~ las demas 
obli9acio~~~ contenidas en él o derivadas del mismo. 

VIGES!f.'A ::.EXTA. FEDATARIO PUBLICO. Para los o:f.actos que 
corf'.;:!Spond-en, este Con\len1'" se rat;f1ca ante Fedatai~io Ftublico. Lo:: 
gastos que ~sto ocasione s~rén a cargo de la EMISO~A. 

VIGE:SIMA SEF-TIMA. Y!A EJECUTIVA. Ambas part.;s con'lien-:n "'1.n que las 
acciones y reclamac1ones de ¡,J Fa..::tor .:n contra d-? la EMISORA, 
relacionados o que surjan d~ e:;te Convenio se tramitaran conform·;. al 
Artirulo 1,e d-e la LOAAC. 

VIGES!MA OCTAVA. DOMICILIOS. 
hacers~ las partes en virtud 
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P~ra cu3) qui ~r comuni e 3C 1 on que deban 
del presente Convenio o 3US anexos, 



se~alan los siguientes domicilios: 

FACTOR, S.A. DE C.V. 

Co • 
C.P. ~~ p :---------

TRIGESJt.IA SEXTA. JURISDICCION. Para la interpretación, cump 1 imi.::nto 
V ejecución del presente Convenio, las partes se someten a los 
Tribunales competentes y a las leyes aplicables "!O Ja Ciudad de 
México, Distrito Federal, renunciando en forma expresa a cu3lquier 
otro tuero que pudiera corresponderles por razón de sus domicilios 
presentes o futuros, 

FACTOR, S.A. DE C.V. 

POR: 

No. Cta. !.V.A, 
R.F .C. 

POR:---------~ 
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PERSONALIDAD!. GENERALES. 

A.- El señor • manifiesta ser apoderados. 
de FACTOR, S.A. DE c.v., con tacultades suficientes para' 
celebrar. a nombre de dicha Sociedad. este Contrato, según consta 
del testimonio de la escritur~ núraero t de fecha 

pasada ante la fé del Notario Público 
número del , Licenciado 

, inscrita en el Registro Público 
de la Propiedad y del Comercio de ~--~-------bajo 
~~l~~c~=~~antil No. ----· y en la escr1tura numero ________ 
Notario '°'P""u,_b.,.l°'"ic""o--n'"'u""'m=-e""r""_o""'·,.-----d"'e"I-· pasoda ante la té del 
Licenciado ·• , en tas que se hace 
constar el poder qu~ se le confir10, y acredita la existencia de 
su mandant-e con las mismas escrituras mencionadas. Y por sus 
generales declara ser de nacionalidad , estado 
civil • de ocupacion e fechas de 
nacimiento con domicilio en 

B.- El Señor 
suficientes para 
representación de 

manifiesta tener facultades 
ce labrareTPresente Convenio en nombre v 

según consta en la 
escritura No. de fecha 

otorgada ante el Lic. 
, ~~otario Público No, de 

-------~----.-~e-n--.,.l~a~cual se contiene su mañ"Ciato; 
mtsmo que 
Registro 
acre di ta 

fue 1nscr1to bajo folio mercantil No , del 
Público de Comercio de y 
la existencia de su mandante con la escr1turD No. 

de fecha • otorgada ant€ 
~ • ..-¡-L,..1'"'·c"".-- , Notario Público No. 
de As1mi smo por sus genera les declaro 
ser de nac1onai1dad , de fecha de nacimiento 
--~~~-~-----:-:-_-:-_-:-:-~--.-.~t-a~do civil 
ocupac1 ón con domicilio en 
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~ORREDOR PUBLICO N'' 
DEL 
~~~~~~~~ 

En la Ciudad de Héxico. 
m-es de 

Distrito t~d~ral, a los cli~3 d¿I 
de mil novecientns nov~r,ta ante m1 Ltc.· 

COílREDOk PUCLICO NUMERG 
DE... habilitado en todas 1.:i::: 

clases do;- Ley, en -:jercicio, comoarec.;-n: '7'1( !os) s..;ñcw(.,,s¡ 

S.A. DE C. V. ~ 1 {los) 
en representación d¿ FACTOR. 

ser'ior·( es) 
representación de ~~~~~~~~~~ 

Para hacer constar qu~: 
al Que-para todos los efectos de Le·• comparecen v ratifican en 

este acto1 ant>:' el 'suscl'ito Con·o:.odor, por• ser la fiel 
~xpr~3ión·· de su.3 v.:i~luntade.:;. ¿] conter.ld.-, del Conv.;.nio de 
Cesion d¿ Oerecho_s numero FAPV··--

b) Que reconocen como suvas las firmas que lo c.:-11.;in. poi~ haber 
sido puestas de ;;u p·uño v letra, v ser las que: u.'.:an en todos 
SU!; acto:;; 

c) Qu~ sus r'-::pres-::ntad3s ti ;nen capacidad legal y 'lUe dic'1a 
capacidad no l.,;¡5 ha sido revocada ni limitada en formo al3una, 
encontrándose por tanto vigentes a la fecl1a de 1~ prese~ta 
ratificación; 

dl Que tienen las tacultades sufici-::-ntes v al d-::r·:?C::ho para 
suscribir el documento pr~cedente v el pre~ente instrumento a 
nombre de sus repr·eseotadas y qua dichas facultad5s no les l1an 
sido revocadas ni limitadas .;n forma alguna. 

Por lo antes expuesto. VI). ~1 Corredor· que suscribe OOV FE: 

PRIMERO. De que conozco a los comparecientes quienes sin que me 
conste nada en contrario, tienen capacidad legal para ~ontrat~r y 
obl igurse¡ 

~EGUNDO, De que las ganerales y personalidades acreditadas por los 
·ompar~ci~nte5 en el cRoitulo respectiv~ dEI Convenio que sa ratifica, 
ueron debidamente comprobadas por mi, dando las por r~producidas en el 

presente instrvmento: 

TERCERO. De que los comparecientes ratifican -?n este acto, el 
contenido del Convenio precedente, as1 corno las firm.::is qlle lo calzan; 

V ' 

CUARTO. De que l ¿'Ido que 1 es 
inzt;~umento \' explicn:-lc.• su valor 
contormidad con lo en él ~xpresado, 
el día d.: su compar¿c;;ncia. üOY FE, 

226 

fu¿ los compar·ecientes este 
v fu~rzn d~ L.:: y, ti rman de 

en pr~s¿ncia y unión d~I Suscrito 



FACTOR , S.A. OE C.V. 

ANTE MI: 

L~. 

CORREDOR PUBLICO No. OEL 
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A N E X 0 11 A 11 

eor Pagar.;. ( NOMBRE DE LA EMISORA ) , i ncondi e i ona l mAnte 
-,1 om~te pa::::iar a NOMBRE DEL PROVEEDOR) ~n sus oficinas ubicadas .:n 
-CMlCILIO DE LA EM!SOf;Ai, ta SUffi.3 principal de 

*~~~-~~~~~;~;~~~;~~--~~~~;--~~~~~~~~~~~PES0~-~~~~00~/~to=o 
·M.N.) ~":;u.fecha de v.;,ncimiento :::-:-r'lalada al rubio, 

En ca:.o d.e ·no s.:r cuh11.::1 ta la sumi.l p1·incipal ampar;:ida por ·~I 
pres-:-nt~ Paga1·é e1~ 5u fechad~ vencimi~nto, ( NOMBRE ~E LA EMISORA), 
s~ c:·mpromet·: a cubrir lntec.,~s.:;s mor-.:,·.01·ios e:i raz:on <k: i.G pu1lt0::. 
porc-=ntuaiE:s por encima de la ultima ~."isa et-3ctiv.J de r~11dimlento ,:¡1 
vencimi.::nto que otr"ezcan las ·emision.;.:: primarias d"! c.::1~titicado5 de l."'l 
Tesorer1,:i de la Fe.derac.ion (CETESl a pl¿¡zo de 26 dE1:; en vigor. 
apli(:::id~ 'Jl p1azo quo? e)·i ta ;:;ntre lü techa,-:~ v.:nc1m1ento, hasta su 
tot.~il y .::f~ct1va liquida·.:10n. 

El pre5~nte Pagarés~ emite 11 sin prot~sto 11 , de conformidad co11 lo 
dispuesto en el Art1ctilo 14 • de la Ley G-::n-eral de Tltu.los y 
Operacion~s de Cr·.::dito. 

E.::te Pagaré se suscribe en la Ciudad de M-:xico el de 

--------de 1990. 

POR AVAL 
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( NOMBRL DE LA EMISORA l 
( APODERADO PARA SIJSCRIBIR TUTULOS 
DE CREOITO) 



RELACION DE PROVEEDORES N~º~·---~ 
QUE FOl\f.~ lNTEGli:A.NfE C·EL CONVENIO t~o. FAPV-__ 



A P B N D I C S 6 



•::VtHR4Tfl NlJMEhO FE-___ OE FECHA DE ------- ¡:.¡:: 19_. 

CONTRATO QIJE CELEeRAN P•~R IJNA PARTE (EN LO 
SIJCES!V('< DENOMINADA 11 t:L VENOEDC.f."). Ri:l-'~ESENTADA Et./ E-$TE AC°TG POR 

c.v. 
POR 

V, POR 0TRA PAF<T>::. r.i..CTOR S,A, 0( 
IEN lC• $0CES!VO C•ENOM°ÍÑAC•A 11 FACTOl\' 11 l. REP.l\'ESEtHA[.t, Er~ ~5Tt ACTO 

CONFORME A LAS SIGUIENTES' 
OECLARACIONES Y CLAUSULAS: 

o E e L A R A e I o N E s 

r. Oecla.r.a EL VENOEC.f·'-· :i trav""s de su reores~ntan+'°': 

al Ser un.s '!;ociedad constit.111d¿, .:1-a .;,-;:uefdo con ! a t-::v a.:: los 
Estados Unidos M~xicanos. se9un consta 
No. d.;: lecha 

oor escritura 
casado anti: -; 1 

l-3 notaria __ _ 
e inscrita en @1 

ba10 
para Id 

bl Contar sufsl r~or~sent~nte,s) con tacultad~s suticier1t4s nüra 
oblia,rld r.:r, tos tel'm:no'> d~I or~sent.:- •::ont1·.:ito. SeQun consta 
oor ~scritur·~ No. de ferf1~ 

nasadC3 ante e-1 L1c, 
notar·\a pública No. 
inscrita on e 1 R-::ogistro Pub1ic0 d¿- (0mC:rcio do:" 

b0io t!S cuaJ¿~ no lels1 
~h~a-o_s_; d7 o-,-.• -v-,-,c-io~d-,-,-o-restr 1n-:i1 da;; -s>n to,..:'lña a 1 o•Jna. 

el Conta1·. con moti~') del desarrollo nor·ma! de sus n~Qocios. con 
titulas de credito, fa~turas. contr·arecibos v, ¿n general 
docum~ntos ten 10 sucesico los '10ocumentos 11 ) que ampar·an 
cr-éditos comerci.-:i!-?s con carao a 5U5 clientes l.r:>n lo s11r.;ic.i110 
los "Deudor~s 11 1 d~riv~dos de-la mdr·c3nc1a v/o de los se1·v1cios 
Qua les vende y or·onorciona. 

d) Desear· tr~nsmitir 
cont~11laoz en tos 
di ch os Deudor-:' s 
Unidos Mexicanos. 

v c~J~r· a la FA~T0R l0s ~~t·ech~s de cubro 
Oocun1~ntos a CCH'QC> d~: lo: D-.:-udores. cuando 

t:o?ng.=;;n su domicl lio 1u-:-1·a d~ lvs Estc1dos 

a) Es una soci"'dad mercantil '~on·.:titulcl~" v exi":tC·nta de 
conformidad ron l~s l@v@s d~ la Reoublica Mexicana. 
d~bidamente c~oac tada pa1·a rant1·at~r· y qu~ d~nt1·0 de s11 
objo::to soci :;¡ 1 or;:ncu.;;:nti·r,¡1 .~omPrendicJas. <::ntr·e 01:1·as 
actividades, 1'1 ª' qtds1ción dfo C:RED!TOS v ~I cobl'o d~ los 
mismos. 
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bl D~ conformid.3d .;on los térmlt'•QS v ~ondicion-::s del pre!iente 
C.onvenio, d~s.,;.,; adquirir di? E"l VENDEDOR m~diant.:· C'.esiones coi. 
recui·so los CREOITOS ~u~ esco13 de entr·e los CREOITOS que El 
VFNDEoor. le ofrezC'~. 

rn. Decla1·an las oart.:s. a tr.3voé.s d.:- sus representan1:-e-;;, que: 

a) Es una sociedad constitu1da de acuerdo con las leve-:. de los 
Estados IJnidos Mexicano~. seq~n corista en la escritur~ public~ 
No. d~ tech-=. , pasada ante el Lic. 

--.-ñú"tarlo publ1co No. del 
• e inscrita er • .,;.l Registro Público f"Je Comé""rcio 

d"¿""¡------. bair. el No. a toia~ __ , d.;ol 
YO 1 úmen 1 i bro cnn fecha 

bl Cuentatn·) sutsl repHr.:::sentant-:lsl con tacultad.:s suficientes 
para obli9qrla en los té1·minos del presento· Contrato, segün 
consta po1· ;:.;;cr·itura No. r.le- rccha de 

oasada-a"ñt-::- -21 Lic. 
ti tul ar de la notan a oubl ica No. ------------

~P-üb-l 1_c_o __ d¿.d~~mercio d¿ . e insc~!~~ en el Reqistro 

las cua~es no le han sido revocadas o restringid~s en torma 
algun·a. 

el Tiene por• ob1~to social, entre otros. ta adqu1sición por 
cualquier t1tulo legal, de tod~ cla3e de documentos pendiente: 
d.; cobro. valores v tltulo~ de credito. as1 como la 
presentación d~ todo tioo de servicios d..: crédito v cobranza 
""!O relación con dlchos docum.:::ntos. 

E5tá dispue~ta v tiP.n~ inter~3 en adquirir dEI Vendedor los 
d~rechos d-?r i vados de 1 os Documentos, 

Ser miembro de 1 , tJro;ia ni zac i ón 
internacional que agrupa emoresas de 11 factorinQ 11 (en lo 
sucesivo las Atiliadas) residentes en diversos paises, con las 
que tiene concertados rliversos acuerdos y convenios para la 
colaboración en la presentacion de los s~rvicios objeto del 
Presente contrato. 

En virtud de lo cua.1, las partes otorqan las sigueint..,s: 

C L A U 5 U L A 5 

PRIMERA.- El Vendedor trrtnsmit~ y c~dc d la Factor, 1 ibt'-:s de todo 
gravamen y limitación de dominio, todos v cad~ uno de los Documentos, 
present.-ss Y futlwos. :>iemore y cuando s~ trate de Documento~. a carqO 
de Deudores comprendidos en la re1acion qu.: So!:! aqrega al present(: 
Contrato como anexo 11 Att ( en lo sucesivo los Oeudor·es Caliticados 11 ) 1 y 

232 



siempre v cuando los Deudores Calificado~ tencan su 1-e3idenc1~ o 
dorniel lio. o la r~sid-:nc1a o domfci lio de su.- -sus -:st1t:.lecimier1tQ:;o 
responsables de los Documentos. ~n algunc o Alguno~ di los o~is~s 
comprendidos en la relación que se ac0moa~a ~1 pr~sent~ Contrato c0mo 
AneXO 11 8 11

1 (en lo SUC'?S\VO lo~ 11 Territor·ios 11 ). 

Salvo por los documentos Aorobados a que se ro:ti-:-r-~ la CL'.1us11I::; 
Quint;i, la cesión v trdnsmision de los Docum~ntos .:¡u.::131·:i suieta a 1:"'1 
~ceptación ~xpresa de la ractor. 

SEGUNDA.- El V-:nd-=dor v la Fuctor·. medi.=tnte o.-~vio ;cuerdo r·or 
escrito, oodran desi~nar Deudore5 Calificado~ adicional~~. 9xclui1· unn 
o var·ios d~ los Deudor""s di: entr.:- los Calific'Hlos, •) limitar \" 
calificacion de uno o vrwios De11dores a uno o varios T¿rritorios. 

La Factor podrá, en cualquier tiempo y a su antera dis~r~cion. sefiala1· 
nuevos Territor·iof. o excluir uno va1·ios de los i:>reviamente 
s.:ñalados. sin ot1·0 r·equisito que el de notificar por· escrito Al 
Vandedor con c1Jando menos 30 (treinta) días de anticipacion. dich<is 
adiciones o exc\uciones. 

TERCERA.- El Vendedor se obliga a notifica1· los Deudores 
Cal1ficados la tt·ansmision y cesión de los Documentos y. para tales 
efectos, a insertar <?n los Document-os la o las levenda5 que al efecto 
le indique la Factor-. Dicf'las leyendas serán en el o ~n los idiomas 

que s~6ale la Factor, v podr~n establecerse por cada Deudor· v por cada 
Territorio, y podr·án ser modificadas por la Factor .,-n cualtrnie-r tiempo 
sin otro requisito que el de notifi~ar de dichas modif icacinnes al 
Vendedor 1 por escrito. con cuando menos 30 (trei:ita) dia~ d~ 
anticipacion. 

Independientement~ d.: lo anterior. la r.:ictor podra notitical' a los 
Deudores de la transmision v cesión d.: lo~ Documentos ~n cualq1iier 
monto v a su antera discr·~ción y co11ven1encia. 

En caso de que los Oocum~ntos constituvan titulos de crédito, el 
Vendedor se obliga a endosar en prop1~dad a favor d~ la Factor o a 
favor de la o tas personas que la prooia Factor indiciu.:. 

CUART~.- El Vendedor· se obliga al .saneamiento n.:¡ra el caso de 
evicc1cn por todos y cad~ '"'ºo ... f•ocum"'.'ntos co?didos. Iaualm.:nte. So?l'tl 
responsable de la 1-:-gitimldad y exist~ncia de todos v cacia uno de los 
crédito5 amp~,rados por lo:; Documentos, ~sl como de la solvencia v 
puntual pago de los 0-:udores salvo, -=n est<: último caso, por lo 
di~puesto en la Cl~usl1la Quinta en relación con los Documentos 
Aprobados. 

QUINTA.- la F.=ictor podr.3 1 su ~nterw discrecion. autorizar 
Oocun1entos, en cuyo caso la cesión v transmisión de los oocum~ntos 
autor·izados. ( en lo sucesivo los "Oocum-e-ntns Aproh<3dos 11 l SPr.!t sin 
responsabi lid.'.ld para el vendedor por la solvenci.=t y puntual cago d~ 
los Deudor·-=s y si"!mpr~ v cuando la taita de paQo del o d~ los 
Documentos no derive ni tenga su 01·ig..:n o causa ..:n 11na Oi zputa 
Comercial (según se detine este t.;.rmino mas ad.::l.'3nt-e). o en un 
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cr.,!>dito. cualquiera ou¿i- :;.:>a su ori90::-n o natl11 aleza. r:nn C.ill'>::Jo al 
Vend.:dor, y en favor de 1 DE: udor· d ~ 1 .:a o;n. n en una C1)1np"?n sac ion de 
cr~ditos entr~ Vend~dor v Deudo1·. 

SEXTA.- La Fact:or· oodré otor :ia1 autor·i zacione3 globales 
·1nd1vi1ualE>s. 

Ser,1n q 1oba1 ~s. cuar.d<'I 1 a Factor aot-or·i r;; un monto ·1¿terrni n;.1do por· 
uno o var·ios r..:udores Calificñdc.-:. cuvo ca~.o. todor. los 
Documen 1:,.,5 objeto de 1 or""sent-~ •:011 t.r.3to. corTespondi -~n t.:-s a ta 1 ~, 
D""udores Cal ific.-ido3 seran Documentos Ap1·obados cnntorme se v.~yan 
gen.:rando y hasta qu-: la suma del imPor1:t: de los r-':f~r·j,ios Docu1nento3 
alcanc>? el monto autorizado paro el Deudor En cu.;o.:;tion. LrJ 
autorización sólo aba1~~r~ Documento~ completos, por lo que, 3alv0 
consentimiento expr;:>so de la Factor·, nn podr•tin autori zarst.~ 
parcialmen-t-e· Documento3. .::.:ilvo auto¡ izac,ón por e::r:rito d~ l:=i 
Factor·, el monto de la 1utorización ~~neral no ser·a 1·e~tablecido por· 
los pagos que reciba la Frtc"°tor del Deudor o de un T.:,rr:iero por cuent.1 
d.e aquel, cualquiera qu,:o sea su c=iusa v origen, -::. ind'.?ooO'r,di:::ntement~J 

de que dicho5 pagos ~~ano no ~11lir~bles n aplicAdns ~Documento~ 
Ap1·obad1.1s. 

Será individual 1~ autorizacion que otorgue la Factor r~specto d~ 
Documentos det-:rmin.:ldos, sea que ~sto .. va que se havan !Omitido. S~·"ln 
que esten po~ emitirse de acu~r·c/o con un contrato. c0nv~nin, pedido 
o cualouler Otra oper·ac1on análo·:¡:i. 

Toe.la autoriz.-=ición de Documento:::, general o individual. deb.erá ser 
expr.:sa por escrito. 

SEPTIMA.- El Vendedor porfr.-:3 sol icit:3r· la autor·i.:.-1r:1on. general 
1nd1vidual. de Documentos mediante la presentación a la Factor d<: 
UOó solicitud de autorización de Doc1imento:; q1J·? al efecto le se~ 
proporcionada por 1.c:i Factor (o?n lo suce5ivo la 11 $olicitud rl~ 
Apr•obacion"), junto con la información que la propia, Factor 
~ol 1 < i te. 

El Vendedor expresam¿nt; autoriza a la r.3ctor paf-3 •:tlle este, ~ s11 

discreción, a travªs de sus funcionario3, representantes o agentes 
se ponga eo contacto con los D~udores ~Ar~ r·•alizar las 
investigaciones que e~t1me pcrtin~ntes. 

OCTAVA.- La Factor oodr~ r-eti1·~r. a su discr~.~1on. total o 
parcialmer1te 1 cualquier autorizaC"i0n g·:-n-:ral o individual, i;;.n 
cualqui~r· momento hasta antes de la ~mi~ión da los Documentos, v si 
los Documentos ya se han generado, cuando los términos do:- V"::Ota o d.;-\ 
contrato haynn variado respecto de los tér·mlnos aprob~dos poi· la 
Factor o si, ror cualquier causa legal. no se cede y transmite en los 
términos establecidos en el presente r,Jntrato, el pr·~sente Oocum~nto 
o los Documentos resp~ctivos. 

La Factor no será resPon::;able para con e 1 Vend.:dor o T~rc·:ros por no 
autorizar o por rev.:icar. total o parcialment.:-, la ilUtoriznción de le·:> 
Documentos, 

~ Todas 1 as oo~r·aci oncs qu.: ce l ·:-.br.: ~ 1 V"!nd-o-dor con 1 os 
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Deudor~s Calificados da~~r~n contratar~~ en térmi:s comercial¿s da 
cr~dito. No se entend~r·~n como términos comercial~s d~ crédito, l•s 
operaciones d~ contado o aquell1s cel~bradas al amcar·o da tJn c-r&ditn 
contirmado (''letter ot credit 11 1 

DECIMA.- El Vendedor no oodra c-:-1-:bi·ar (,on los Oe11dor··~s t:;;ilif;cado~ 

OJ'h;:1·aciones do? contado ni opel'.=tc-ione::; .~l amc:Jro d1?- un crc'>dito 
confirmado ( 11 letter of cr·-:dit 11 ), ::;in -:1 p1·~vio cari:.-=ntimiento por 
escrito de la Factor. 

OECIMA PRIMERA.- Cuando. pr~via solicitud d~ Apr·~~~cion pr~sent~da 

~1 Vendedo1·, la Facto1, no autorice los docum-:ntos d.:. cierto 
Deudor o la autorizacion que otor·que no alc~nce a cubr·ir todos lo5 
Documentos de un DetJdor C'alificadCs, el V-endedor porlril -:ixcluir d.;1 
presenta Contrato los Docum~ntos del Deudor en cuest1on. ~n el 
entendido de qua, en tal 5upuesto 1 el VEndedo1· asumirá totalmente la 
responsabilidad de todos los Documentos del Deudor· en cuestión: v de 
que se cancel-=tr3n d"!sd-::- luego cualqui.,:;r·a autorizac1on-:s ciu-: la 
Factor hubiese otorgado anteriorrn.:nt-:c> rEspecto d.:: Documento~ a c·=wgc• 
de dicho Deudor, 

DECIMA SEGUNDA.- Las oart-:s convi~n·H1 -:n riu-:: cu;.lqul.;,1· p:ign r;ue 
real le;; un ücudor, o un tE-rcer·o por cuenta do:- aque ! • se -;el icar·á ~n 
primer lugar a cub1·ir .::1 import~ d¿ Lor:um~ntos Ap1·obddos el 
remanente, .:;i lo hub;ere, se aplicará a los dem;1.c Docum-:-nto:;. 

OECIMA TERCERA.- En caso de a justar .:;e '3 los importes de Jo;; Do,:umentv::¡: 
~nccipto de me1·canc1as no entreoada:o. o .:;ervicios nn or~5tados. el 
Vendedor deberá expedir· unM nota do? -credito por ~t imPt:>rt·" del ajuste 
y notificarla de inmediato a la Factor. Si a la presE-ntacion al c~br0 

de Documento:: el Deudor solícita aiustes a su imo.:irte por los 
conceptos indicados, la Factor ha:·á ll;:g.:tr al vendedor una nota de 
crédito <Notificación de Descuento) pa1·a 5U autorizacion. por· el monto 
de ajust~ solicitado. En caso de qlJ¿ el Vendedor· no comunique a la 
Factor su deci:!>ión dentr·o de las vi::inticuatro ho1-.3s sici•Jlo:ntes o<! .. ~ 
que ni'2gue su autorización, el o los Documentos en r11esti611 s.::i 
considararan suj~tos C'I Disputa Comercial. 

En el supuesto previsto en el párrafo inmediato C'lnt.:rior, en 
tratándose de Do~um~ntos Aprobados, 1 a nota d.; cr.:di to (o 1 a 
Notificación), debidamente notificada a la Factor, restabl-:.cen3 
hasta por el importe d·:= dicha nota de crédito . .,..¡ monto de 1,, 
autor i z:ac i ón genera 1 ciue hubiese otoraado la F" .=ir:- tor p3r :i e! 1 d.:· u ~:.:.i 
en cui:stion. 

CECINA CUARTA.- El V.;:ndedor deber.=3 proporcion.=ir .:=i la Factor. 
conforme~an gene1·ando y en t("ldo f'aso, a1 fin d.: cada s.::manci. 
una relación d~ Jos Documantos l-';n l•:i sucesivo ;;! 11 Info1·m.;: de 
Oocumentos 11 ) emitidos por -=1 Vend~do,., iunto con una caria de los 
Documentos relativos, de los docum~ntos corr·espondientes al embar·que 
y, en su caso, con las pólizas de seguro.:; contratado:;;. 

El i ntorm~ de Documento:: d~bdrá ~star· suscrito por rE:pri::santant-es 
1.:gítimos del Vend-edor con facultado?.:;; suficiente~-. para la cesión, 
transmision de los Documentos y, en g.:neral, par·a E:I otor·gamiento rl-: 
todos los actos y contratos qu~ s~ rrqui~ran en 1os términos del 
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pr~5ent-:- instrumentn, 

El Vendedor df'bera .:omunicar R 1~1 J".¡ct·or el nombr·~ d·:: la o las 
personas autorizada~ par3 los efe~to5 d~l p~rrafo 011~ antecede, 
mism.'l oue se entender?Jr. f.1cultad.ris par.1 escribir los Informe:<:; de 
Documentos, a;-;1 como r.:,:¡ru ceder tod.3 clas.: de d""r·<?cho:; y pnra 
su~cribir todos los oo.-.u111'ntos qu~ se reQuieren en lo.:; terminas de"J 
pr·es~nte rontr·ato. 

Par,:¡ ~"3\~s ·::f-::-ct.<. :;, .-:;I Vende-dar· d.::t'>.:-r·.+i €ntn~'1-::i1· .3 la Fnctor· la 
tar·j.:t'J d·:' c.:-..gi:;tr0 C;:. r-o-.:.r·..:.sentantes 1..:-n ·10 5uce;.;ivo la 11 1arjeta d.:: 
R:egi3tt'r') 11 ) que al ef~rto J.::; proporcione J~ Fncto1·. (•)n lo~ nombres v 
fi1·ma:-. ,Je las person.:.is autorizada;:; la indicarión d..:.J tipo de 
facultades. ir.dividual-=-s o mancomunadas, qu..:-.. les corT.,-,,::;pondan. La 
T~rieta de Registro d..:.bern s.:-r suscr·ita. adem:i.::;, por· mrien o quienes, 
t1?ngan facultades 1-?g,il~:; sufici-'-nt-=s par,:i otor·gar (.Jicha-:-
autnr·i zaci on¿s. 

Las par't•;,.5 ccnvi-::·nen -::11 las aut.or·izaci•11H!~· co11ter1i,.!as <:n la 
Tarjeta de í;-2•Ji.--:tro .::.stnr·.::rn "ige-' tar. y po1· lo t.'into, cual;¡ui~r· 
opE:r·acion cel.::br·ad, ;.J ;;11 .31nr:..~=iro ser-.:i vrilida, ~n t.Jnto la Factor· n(J 
r·.,;riha d'.'"l Vend.,,.do• cc.r;;u11ic11-ion expres.-· y por· escr·itc. c.uzir,do 
menn:;, un diu h,,1bil d..:-.. anticipacion qu..; modifiqu-.: o r·,,.·voque dich~1s 
au t·c.1· i zac iones. · 

OECIHA QUINTA.- C.aulqu1•:::1· cantidad ~¡u-: r~ciba .::t 1:~nd.::dnr en prigo 
~c11111c·:1to.:;, Aprobado::; o no, d-:bo::-rci r.-mitirl·1 rl-:,. 1nm--J.1to a la 
Fa•tor -:-n lri misma forma ~n ]¿¡ qu~ Ja hMv-:i 1·-"0:cild,Jo. (;ndusando en su 
caso! y cuo1ndo proce(~;i, los títuJ.-.:--. cc.r·1·cspondi~•nt-:-s: v si ror 
cualquier Ci'JUSa no r11,;_:.rj.,, h."!cer· J.;> inm.::di::Jtn J., r·~misión, deb~,.r~ 
co11servarla -:n una cuentd esc~cial por· separ·ado, en tanto ef~ctúa la 
remisión r:orr·e:;pondicnte. 

DECIMA SEXTA.- El V-:>ndedor• notitica1,:i d-: inmedi.-it.o ,:¡ la FACTOR rl~ 
cua1~1uit-r· cambio en los t4rmino:; d~:- contr·at3ción con los C·eudor'•O::::: 
de cualquier rechazo. devolución, r·€invinrlir~ción. p.~r·dida o dafio de 
la mercsncia amparada por úocumentos: d.: cualquier· .;nlicib;d do? 11n 
Deudor para ajustar el importe de un Documento: d·· cu3lrtuier aju:::;t.~ 
que re3lice el Vendedor· a un Docum.;-nto¡ d~ r11.1lquier· Di·:;otJtu 
Comercial Csegún se d··tin·: est-e término ma;:; adel;-¡nl-el: '!• "O·n g·.?n-::1.,:il, 
de cualquier cau::;.; o circunstancia qu-o- aier.t·"' ""'l importe. valor :.1 
exigibilidad de un Docum.::nto, haya sido no consentida por el 
Ver.d,:-:"!or. l·;u.:;lment·.;;, .::·1 V¿r,J.,,Jo1 ::.e i.•b1 i1..1d ,1 inlcll"md1· d l<J Fr1ctor· 
de cualquier· c.:-imbio d--:1 aue tenga con.,,-irni-":"nto ~n r·elo'lción con la 
situación fin:"lnci~-r.:i d.: un Deudor v qu·: pu¿J;:¡ uf._~cta1· ~-'l c .... pa.-i<lad de 
pago. 

OECIMA SEPTIMA.- Ctt.~lauier incumplimi-=nh:i o ne<:i1tiv~1 de •1n D~udcir 

~cubrir el importO? d':"" un Documento que der·iv·~ d-: un,3 disp11t<"! 
entre V~ndedor y O.:;•Jd,w ~n relación con la fll·•r·c,,n('J<J, l.:i calidnd v 
cantidad pactada pa1·;¡ -=sta, los t~1·minos d·: enti·Egi't v. en ·::i·:·neral, 
cual-::;;qui.:::r·a otr·'1S c,: .. 1dici<1nes pact.::1cJ.3s en el contr·.1to o pedido 
relativo5, distintos de la insolvenci"' tin~ncie1·¿, d-"'1 P~udor (e-n ln 
suc-=sivo una 11 oispt1t-:-i Corn-:r·~ial 11 ) d.::h~rá ser resueltFJ enti·.:i ;_:J 
Vendedor v e 1 Deudo1 • 
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la Factor a su eritera di:::;creción y i:-onverd~ncia ,, r..r.,,.1la 50/icift1d 
d.:-1 Vendedor, podrá colabo1«Jr· í:'n ra solucic·r d.¿ dicha [•iso11t 01 
Com"'1rc1.Ji v/o colabora1 con el Vo;ndcdvr el ~iercicio de la~ 
~iccion<!~ v de-rechos qu~ lt">. comp.;.t::in a .;:;;;• ... .-:n r·..,.lacion con .;1 
Gncum~nto o Docum~ntos 3ujetos ~ una r~i~puta C·;mer~ial. v los 
t€tminos Y bajo las condiciones qu • .- en su l;poi·tunidad v al ef~cto 
conv~ngan con el Vendedor·. 

Sin p.¿r·fuicio d~ lo ant"erior, la r'3ctor podr¿¡, a su dis•--:r-:-:ion, 
revocar la o la:-. a11tor·1 zaciori~$ ou-= /1ubie.$<:: otorgado r-:sp-:-ct(• d-= 
Documentos Aprobados sujetos a una Disouta Comer~fal. 

DECIJrrtA OCTAVA.- la Factor podr~1. disct·i:cion.:iln1~ntc. rE:ch-:¡zar 
~nto~al 01om~·ntn d¿ recepc"ión ·1e1 informe d-:: Cocumentos, 
sea en cualquier otro momento, siemor·:: v cu.=ind.:i no s.:. b·"3t;;? d::: 
Documentos Apr·obado~:. La F"ic-t1Jr ·::.r,v1.J1 d :1) Vend.:dof", en su cAso, 
una r·.:.lacion con lo::; Oocur.i.;,ntos r-::t~h3zctdos, 

Los Oocum..::ntos rechazados por· la factor no se1·án m.Jt.":ria d.:J PrE:soé'nt.,:. 
contr.::ito. por lo quE- la fdc:tor no t""ndr·3 r-:-sl/,;o,~to d: ·:1 lo.:. ninqun 
derecho ni quar·d~1~ ~n 1·eiacló11 con los mi51no3 r~5ponsabilidad u 
obliqac"ión algun,:¡, 

~~Son ot.ligaciones d-=1 Vt:nd.::dor: 

a) Contactar· un S"2:guro que amoare la mercanc13 contr.:i 
cualqui~1· r·idsgo q&Je pt1diere ocurr·ir· n1i~ntras ~sta 
encu.;;ntre e-n tránsito. El Vendedor· se obli<:ia. a 
solicitud de la Factor. ;:;. tr.:imitur la ¿xp~dic16n d~ /a:; 
POlizas relativas designand~ como be~eticiai·ic al 
Vend-:dor y q la Factor. En c:ualqui~r· c::iso, el \'·::nd~dor 

deb~ri1 infc.rm,1r a la Factur· d¿. cualquier :J€3tión o<ffa 
hacer· efectivo ~1 S•::suro. 

las partes convien~n en que las facultades de la Factor a 
que se r.=:ti~r·., lcJ pr~~-:nte cláusu!a. se establ-:c-en 
ünicamente para la proteccion de sus int~r~ses y en ninoun 
caso, implican obligación ~lquna a cargo de la Factor. 

b) Permitir la visita en horas y dlas h.#ihfl~~s. do:: 
funcionarios, agentes. renresentAnte: v Q~~~or·e~ de Is 
FArtor, ~ fin 1J~ verificar toda la documentac-ion contable 
y .iundic,"'l corro:spondii:.nt-:: a lo3s obli·:,¡.:;r:ion·;;; a 1~Firgo del 
v~ndedo1· cont-::ni,!as en las Clau3uJas Pr'imer3. Nov·::na y 
D-icima d:I pr•~s-::nte instr1Jmentu. 

c) Propo1'ciona1' la Fartc:, toda ta docum.ent.1c.ión 
cont.:.ible e infcwmacio11 financi~ra qu.:- -:sta úllirn21 
r~quie1·a para verificar 1~1 situacion financier.-J del 
Vendedor, az1 como a l/~1.-:;1· <:'.U cont....ibilidad d>? .1cuenfo 
r:on principios de contabilidad ?en-=1·alment~ ac~ot8dos. 

d) Informar ~ la Factor d-=- cualqui-::r rnoditicación «sus 
estatutos sociales, cuaJqui-c-r r'5-vocacit.n. m0ditical."ion u 
otorgamienf·o d.:: podoer·e::: •. ;is1 como cu.;ilqui.;.r c:ambío d¿ 
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dum;cilio .=iun cuando '?s"t-: so:- localice en la mismi'l plaza. 
d.antr·o d-:: los 30 Ctr-::int..=:ll días natural~s qut:: sigan al 
acon~ ..:cimi¿nto ._.r. cuestion. 

el Oar cumolimi~nto a hs disposiciones ..:n1bernamPntales 
o:-n mat1.?1·ia d.: Permiso-;, iutori7acione:;. 1 ic.:-nci~s y 
control d.:;. cambi.::i!:i, .:sp":.iatm.:inte .-.n J;, ri::f,.,,n::nte a Jii 
e~oo1·tación dF Mercanc1as. La Factor· t~ndr·~. en todd 
mom~ntn, e-1 de1·echo de s .... li~it.=w =\I Vend~dor· la 
docum·:-ntacion .-iue acr·edit-: -:1 h,'ibe1· d:Hh.• cumol imi.;,-nto a 
dicha5 di5Posiciones. 

f) A solicitud d-: la Factor. ej'?1·cer tod·:is las accion'?S 
le~ales nece3~rias para r~c&ioerar· la merranc1a c1Jando 
haya habido un incumplimi.:ntv de pa·30. 

g) Almac.::nar la ·mercancí que obten·;ia al VEndedor por· 
d~volucion~s o ~ectJDera~iones, en alma:~n~s p•>r separado 
y marcada e.orno ·>ropiedad d(' la Factor" la cunl p(")dr.J 
disponer d~ dicha mer~A11c1a sin ne~~sidad r!~ trámite 
judi.::ial ,;lgunn. 

VIGESIMA.- EL vpme'ooR r..-;sponrl¿ra fr¿nt-=- a la Factor d.: que: 

~} Los doct:ment~3 que amoaran cr~dito~ su favor 
derivados de opera=i·,ne3 comor·cfales el·!Ctivamente 
r.ealizadas dentro del d.eó.1rrol lo normal d~· su5 r,-::·.:iocios. 

b} La mercanc1a vendida o lo~ servicios pr~st~dos con 
motivo de dichas operacione~ con1er·ciales h3n sido 
debidamente ~ntr~gada v or•·>rtunamente nr·~stAd.~s. 

e) Los cr.§.ditos v derecho5 amou1·.:idos oor- lo5 Documentos, 
as1 como los d~rechos y accir1r1~~ d~riv~dos rle ellos, no 
habran caducado ni prescrito. 

d) Las operaciones que celebr·~n con los Deudores han sido 
contr·atadas en términos t1abitua!~s de comercio 
internacional de acuerdo con lns u30; reconocidos por· la 
Cámara de Comercio Inter naciona 1 y 11 l!tJJOílOIT 11 • 

VIGESIMA PRIMERA.- La Factor p~qn, J al V~nd~clor· d~Gt1·0 de los 
noventa días natural€s siciui-:nt-:s a !3 f-:cha d·J ven(imi--nt,.... pero en 
cualqui~r caso, al venci~iento de di:ho plazo, ~1 importe de lo~ 
Documentos Aprobado5, si-empro: y cuando dichos Oocumr·ntos Aproba.fos 
no esten sujetos a una Disputa Comercial. no havan sido objeto de 
ajustes (salvo que dichos ajustes est~n amparados p··r· notas de 
crédito en los términos pr·":!vistos ~11 ;:.I pr·esente instrum·:=nto), no 
exista un crédito del Oe11dor con car·Qo al Vendedor o 110 se hava 
verific."'"ldo una comp..:1tsdcion d.., ~r .. ~dilos. 

Si poster·iormente a dicho pa30 surqe una Disputa Comercial. algun 
crédito del Deudor con car·go al V~ndador, alguna nota de crédito fn 
Notificación de Descuento) o alguna compensación d~ créditos entre 
Deudor v Vendedor, la Factor cancelaré dicho paqn Cy en ca~o Je 
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no~as de cr-?dito, hasta por el monto de -:st3s), quedando obl 1·:;indo el 
Yendador, en su caso, a devolver las cantidades ou¿ con tal motivo 
hubies.¡, r·-:cibido. 

Lo previsto en los dos pérrafos que anteceden no sera aplicabl~ ~n 
caso de que -:-1 Deudor liquide ¿J Documento dentro ·-!el plaro 
señaladv. 

Todos los Pa:)oS y, en su caso, canccl<'lciones do<? pago:;, se 1 levar /in a 
la Cuenta Co1-1·i..:nte a que se refiere la Cláusula Vi:Je~ima •;·uinta d·:=l 
p1·esente Contrato. 

Para los efectos d~J Presente Contr·ato, la obligacion ti-: la F;;ictor 
da paaar los Documento$ Aprobados e~t3rá en función de el Oeu~or 
no los 1 iquide dentro de 1 plazo de n0venta di as ::::ii:i11ient.;is a l .:s 
fecha de vencimiento. o en caso de in.solvencia, enten(!iendose por· t31 
la decl,;ir;ición judicial de quiebra. l.;i el.:- suspencior1 de p~go:; o 
cualquier otr~ declarac1ón judicial oor la que el C·~udor deba 
suspend.;:r totalment-:: t::I pa~o de sus obli•'.laciones: l.:i celebracion d~ 
cualauier contrato, convt'.'Hil..1 o acu-:;./...., del C·.:u::c1· ccr, l;i mavor·1,~ d"' 
sus acr7edores por el qu~ S8 hayan co11v..,.nido con -=sf.03 auita p.~wr::ial 

o total a las obligaciones del o~udo1· y/o la concesion ~~ plazos de 
gracic:1 adicionales r;:3r::.i el pai:io d-:0 !.;'Is obli·:.i.1cion.:::;; do?; Deudor. 
siempr€ y cuando dicho conti·ato, convenio. o acu.~rdo hava sido 
~uscrito con la concur·r~ncia v consentimiento d~ lA ractor: la fRlta 
,Je bienes embn1·gable~ Sl1ficier1tes pa1·~ 9~r·antlzar las oblig~ciones 
del deudor· una vez inici.:ido un pr·oc::Jimi.::nto judicial p11 ~ el col·ro 
de los Documentos; la c~sión de b~an~s del reudcr. 

En el supuesto de exclusion de Deudores v Oocumeritos <l~I pr~sente 

Contra'!:o, cuando 1a Fai:..to1· hav.J d·.:cidido m;3nt.o-n(>1· la ::.11i:r:-1·iz.1ciori d-=­
Documentos Aprobados ant~riorment~ a di~ha exclu~ion. I~ ohliaación 
de pa~o de la Factor se limitará al cas:_, de insolv·.:ncia d~l D~udo1· en 
cuestión. 

VIGESIMA SEGUNDA.- Las partes convi~nen en aue ~! v~nd~·1or nagar·~ ~ 

~r como contraorest3ción por los S·::rvicios presta,lo.:; con motivo 
de I~ celebración del presente ContrRto: 

al $ 100.00 U.S. (cien dólares de lo,:; E:;~ado:: Unidos de Am€-1·ica) 
por· cada solicitud de invest1qacion d-= úeudor· o de aut~1·j¡,::icié.,-, 

de Deudor· (independientemente de qu~ :.-::a o no oto1·ga(Ja), al 
momento de p1·~sentacion de la solicitud. 

b) El 0.5% (cinco décimas por ciento) del valc.i· do: cada 
Documento! pag:idero .=:il momento del Pa.::¡o d.: la F.lctor ~\ Vendedor. 
sobr·e cad~ uno de los Documentos no atitoriz~dos. 

e) El 1.2'%. (uno punto dos d.§cimas por ciento} del valor de cad.;i 
Documento, pagad-:: ro al momento del pago de 1-:t Factor .=il V.,:ndeJ01·. 
sobre cada uno de lo:::: Documentos Aprobados 

l.as cantidades respectivas serán 1 iqui.:Jad.:is mediante- e 1 cargo 
respectivo en la Cuenta Corriente al mom~nto de la recepción del 
Informe de Documentos, o al momento d~ verificar·se el supu.:;,:;to 
pr·evisto para su causaci6n en los términos que ante.:eden. 
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Los cargos seft3lados en la present4 Ctéusula zeran revisnbles en 
cualqui;r momenr.o por la Factor. s-=::in al mo~1ent•:i dé otorgar una 
autori?aci6n de üue-icr o de C>c•:um-ntc. s.:-an m-::Jia+·,te pror-\io aviso al 
Vo:::ndedor con cuando m-=nos 5 (cinco) dl-:ts de anti.·inación, 

VIGECH4A TERCERA.- La F.:t.:tor podr·á h:1cer pagos ·'".lr,t1·~i'pad)s de loS 
DOCüñleñto:; obj.;ito del presi::nte Cont1·ato bajo las condiciones' 
sigui<f:nte.::i: 

;:¡) Los pagos anticipados sólo podr'an h-·c~rse r-:specto de 
DL-,cumentos Aprobados, <l menos que el Vendedor e>to1·91¡.;~ a la 
Factor garantías sufici.;nt~s a satí:;facc:ión da esta ultima. 

b) Sólo estarjn suj~tos a pago anticipado aqu~llos Documentos 
resp..ecto de .los cuales el V-:ndedor entrEL1ue- a l.:;:i Factor: (i) 
const~ncia su.:;;crita por· el (o¡;.udor·, 1.fo ro:c..:pci.·.n de la 
mercancía ·o de 1-:is :;.::··rvicio~ a :.11 satisf.1cci0 .. ; Cil 1 copi;.J del 
documen1·o aue a•:r-:-dite el e-mb<1rque d-: la mcrcan<:1.:., E"n su 
C!so: y (iii) co~ia del permiso dd e~porta~ion. 

e) Para ef.:ctos .ie calc1Jk· del 03-,:0 anticip,-·jo se 
c::onsid-ararán: Cii hastd E:l 80% (o"hent.:J por· c1i:nto) cn•no 
maximo valor del Docur.i¿,nto, se•:un det-:rmir.e lcr Factor al 
momento del pa·30: y (ii) sobr-; el v13lor· del-.01·minado e.n 1•)5 
términd~ del inciso anter·io1·, un desc11ento en f11nrion del 
tiempo por transcurr-ir hasta 1 1 f.;cha de pago d.;:I Dot::umento, y 
a la tasa que i!l efecto establezc.1 la Facto1· (rlic1·1a tasa se 
de termi nar,:í tomand0 en cu·'O.n t-a 1 as tas~,.; f i narn: i -eras 
pr•valecientes en ¿J n1ercado al mom~nto d~l pa~o anticipAdo). 

VIGESIHA CUARTA.- En caso de qu-:: los D1::io:ur:1~nh_..,s ragados 
anticipadamente, ~:iempr.: y cuando 1K• se tr.:it.: d.,. Documentos 
Aprobad.J.:;, no s.:an Jiquid..:·.ios por· los (•.,.ud1.)t-O-s ~n .;:I pl.=.izo p3ctado. la 
Factor carearé al D~udor ~n l~ Cu.:nta Cor·r·ient~ (s-:,un s~ estsblec~ 
más ad.;lanfe) el importe total del pao~ anticipado m.:i:; J-¡::; cantid::,d.;s 
que proporcional mentoe correspondan en función del descuento otorj'ado 
y del tiempo transcurrido. La misma regla so: .3pJ icará en caso de 
Disputas Mercantiles. créditos del Deudor contra -::1 VendEdor, y le 
emisión de notas de crédito. En est·e Ultimo supuesto, el cargos:; 
hará por la cantidad que proporcionalmente corresponda al pago 
anticipado de acuerdo con la nota Je crédito fo Notificación de 
Descuento) Aprobada. 

Trat.3ndose de Documentos Aprobados. la diferencia entr·e el valor del 
Documento y e} valor base del pago anticipado (determinada en los 
términos de la Cláusula Vigésima Tercera. inciso c. :.=;11binciso i. l se 
acreditar~n en los términos de la Cljusula VigésimA Prime1·a que 
antecede. 

Cuando se trate de Documentos Aprobado5 v estos no sean pagados ~n la 
fech3 d.:- vencimiento correspondiente. l<'l F.=ictor caro'lrá ,,¡ V'?'nd.;-dcr 
sobre el monto del paqo anticipado, de~d..: dicha fecha.y hnstd la f~~ha 
-:-n la que el Documento sec; p3gado, o aquella en la que s..: cumpla el 
plazo referido en Ja Cléusul~ Vigesfma Primera. int~res~s a la tasa 
que r~sulte de la ta3a del d~scuento pactada para ¿l pago anticipado. 
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VIGESIMA QUINTA.- La F.Jctor abrirá al Vendedor una cu.enf:a corriente 
~sucesivo 1a 11 Cuenta Corri.;-nte 11 ) en la oue se r~.;iist1·,:irán en 
los t€rminos previstos en el pres¿nte Contrato: 

a) las comisiones, 
obligaciones, deriven 
Vendedor deba cuhri r 

pngos, pres tac i on~s 
o no de 1 pr;;sent.:: 

a la ractor. 

Y' "'.·n 
Contr~to, 

a<eneral. 
-que <? 1 

b) Los pagos que efectúen los Deudor~~ o terceros por cuenta 
de aquellos para cubrir el importo: de Documentos. 

el Los pagos que deba efect11a1· la Factor r<especto de los 
Documentos Aprobados. 

d) Las cantidad.;>s que correspr:mdan por cancelación de pagos 
anticipados, cuando s.: den los supuestos de la Cláusula 
Vigesima CuiJrta que antaced:. 

VIGESIMA SEXTA.- Los d1as 10 (diezl y 25 (veinticinco) de cada m.:s, 
~a~ inmediato anterior si alguno de aquellos resulta~e 
inhábil. la Factor ef~ctuará el corte a la Cuenta C.;rriente. para 
determinar el saldo liquido a la fecha de corte, 11 enviñ1·a al 
Vendedor un reporte que contenga los movimientos exoerfmentados por 
la Cuent, Corriente en el periodo de que se t1·ate. 

Dicho reporte estar~ a disposición del Vend~dor dentro de los 
(cinco.) días siguientes al d.; su expedición, para que formule las 
observaciones y solicite las acJ.:iracion·::s que pr·oc-:dan, en .:-1 
entendido de que si no las for·mula o no las solicita dentro del 
plazo indicado, dicho reporte t-endr·á p01 ·~·'-)ns-'!ntido por· i::J 
Vendedor para todos los ~fectos legales a qu~ hayan lugar. 

El saldo liquido que resulte del cor to: '3 la Cuenta C01·riente 5F!rá 
exigibl¿ desde luego y deberé p~qar·se poi· la parte a cuyo carqo 
resulte dentro de las 24 Cveinticuatr·o) huras siguientes a la facha 
de corte. 

los pagos se efectuaré11 m~diante cheques nominativo no neqociable, o 
mediante transferencia bancaria ld institución v cua~ta que al 
efecto y oportunamente haya sido seña lada por la parte interesada. 

En caso de no ser l lquidado oportunam·~nte, .el saldo 1 lquido 
resultante devengará interese diarios a la tasa anual: 

desdP la f~cha en qu~ debió habersa pagado llasta su total 
liquidacion. Dichos intereses se caoitalizarán al saldo insoluto en 
cada fecha de corte de la cuenta Corriente. 

La Factor podrá a su enl:era discr·écion. ragistra1· en la Cuie:nta 
Corriente los documentos q~ic recib3 e11 pago d·: los Documentos, 
siempre salvo buen cobro, o difr.rir dicho registro h.3sta que tales 
documentos sean efecti VRinent·~ pagados; y en caso de que fuesen 
pagados podrá, también a su discrecion. o bien con3ervar el o los 
docum~nto3 en cuestión y ej~rc€r las acciones que procedan, o bien 

241 



diferi1· su re9istr0 sn tanto ros~~~ liquidado5 y pnr todo ~1 tf~moo 
oue estfme conv~niente. 

VIGESIMA SEPTIMA.- la F~ctor t~11dr·é d¿recho v la obligación de 
~ caL__, la coh,.an::;, de li:i- Oc.cur.ientos, Aprobados o no, salvo 
lo:. c,;is•'>s d·::: Disput~ ,,:o;Y,-?rcial, dir~r::tam.;nte o a trav~s de suS 
repri".sentantes, agent:~s o comi si on i st.:l.~. la f a('tor podr·A su· 
enter·a ~iscreción, ~ceptar pa~os parcial~f sobro Jo3 Documer1tos. 

El Vend.:odor se obJiqa 001 su p3rb:. il ""'011.citud d·? la Factor, a 
promov.=-r las instancfa!> 1:ga ies que pr0,.et.Jan 1 seer por cu:nta de )¿¡ 

i:actor v a nombr"e propio, se.'l conjunt.=imer. 1.e c~-n fa racto1. 

El Ve11dedor s.;;. obli·::;.:i -:t pr-oporcion~r· a la F.3ctor, .:.11.'1ndo esta lo 
solicite y--:;1n ningUn cargo o costo para -:'."!la, t.:idd:. la3 t..On<=:tancias v 
eviden.~ias relacionadas .:on ,Ducumc.ito:.;; suj.:1".os a litir;iio. 

Todo::; los gastos y co.:':ci.:; legal.=os en qu"":: inc:ur1·.1 13 Factor en ln 
cobranza de los D~cumento~. salvo -=1 caso de Do•:um~ntos Aprobados, 
se1·án a cargo-,. poi· cu.=.nta d€'l Vendedor, p-.r· 1 o nt1·"" la f-3ctor P•idr3 
solicitar '31 Vende:Jor Jos recurso::; n-c·c··::-.·r·ios i::.Jr:~ Et"-"ctuar los 
gast1.."lS n~lativo·,. o podrá anticipar dirl1üS rtcur·:.os. lle•:ándo su 
impor·t,_, como par·ti<la d.:' c3r90 al Vendc·'1or. a lcJ cu._.nta Con·iente. 

VIGESIMA OCTAVA.- La F.=icf:OI' desi 0:ina cada un.:i d'°' :.u¿; Afili<Jdas, 
~ ~v r·-:-ore:;;.,::.11Lrntes -::r, ,;.1 o 10; T·:·r·itcrio.:. qu-:. cada 
Afilia,n le- Cori·..-·:::p,)nda. ··on e1 ti1 d7 f"•?'1li:11· Ja v.;;r·ilicación de 
la sol•.:o1:""i'l de lo::; De1:dor~s: d·: 11·.:vai i-:;t-.( (:;branza. va se-.1 
judicial. y:-.r s~ri o::xt1·.'3iudic:i.'11 de lo~ r·•)•:um·:nt0.-: "'· en g-::.neral. d~ 
au;.:~IL;r cob1·;,r con la ra.::tor· todc- lu reJ:.·,tiv('I a Lis 
tran:__, ·.iün-2'; cc.iisa y or i·?¿n J.:: lo<: üo.:, .n-2n 1 • ..)r; ·; Jos !··i~n~s 
$t:1--.. í- ,.~5 " qui;: -:-;;tos SI? r·2tier·ar:. 

VIGESIMA NOVENA.- La Factor ·:·r, ,-11;.::¡fq11ie1· ti~mro Sll .::nt~¡-.Of 

~Con~~·,-:, c-;d-::r, qrEJvr11, ~nai.;;ncw y, f:'(•r cuarc111i·:r· título 

~~·~a 1 ~c~:r~,~~.~~~ l 1~ 0r~oc~1'.~~· n ~.~~h~~ t~r ~·~,. d~~r~1~~1~·~11 ~:,.~-~~;,:~~~·~~~ ~on d ~~~1'~~ 
Oocum.:r.to3. 

TRIGESIMA.- •:ualqui~~r·a .-j¿ la~ pan:;;.=. podr~ dar Por tt:rminado el 
pres,nt-:;- l.ont1·ato. notificandn h ntr·;:i C"':lfl .:u.:.r.do rnt:nos 15 
t.qu1n•::::=l d1a::; n.!t111·a1.-. - d.;; 3nticipacion, -:n cuyo ·:.;;so. los d.:r-::r:ho"S 
v obliqacion.;;s d-::ri\.:1d•:·:, d€l ~ire:sente- Cont1".1to conti11t 1.i.rár. 
pr·oducier1do plenos efectos resp~cto d€ J.~~ oper~cion~s pendientes a 
realizar. 

La t·.:rmi;"""iación d¿I pr·..;:~"'::r t.-e contrAto. pr0duclr;:, a11tooi.:1tit:'ament·:!, ]A 
cancelacion de autorizaciones d-e C•ocumentos Ap1·..::ib,,do.;;, 

TRIGESIMA PRIMERA.-•:u~l'lui;;.r· viol.Jciór. o inc!Jmplimi-:nf:o poi pcwte 
del Vendedor de cualesqtJi~ra de las obligaciones a su cargo. 
asumidas conform~ a ~ste Contrato y demj~ conv~nios o actos 
iu1·ldicos que se~n consecuenci~ de o est~n vinculado3 con el mismo, 
se reputar·é imputable al V~ndedor y s~r·¿ c~so de r·escision. En e~te 
supu~sto, e 1 Vendedor será responsab l ·.: d.:. 1 pat:!o di: 1 o:; dañoz. 
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prejuicios que sufr~ la Fact~1·. 

TRIGESIMA SEGUNDA.- Toda comunicacion .;ntre las t:.51 t-:-s .;n releiciór, 
con el p1·e5~nte Contrato deberA ser ~3c1·ito y entre93d~ en el 
domicilio que cada una de ¿JJas se~a/a par~ tal@s Etectos: 

LA FACTOR 

Co , 
C.P, 

EL VE"t.'DEDOR 

Ca 1, 
L:. p. 

Cualquiera de las oart~s podrá designar nuevo dc-,micilio mediante 
notificacion por escrito a la otra parte con cuando m~nos 2 tdosl dias 
hábil.;s de anticipación. 

TRlGESlMA TERCERA.- Las partes can~ienen en oue todas las 
desav~ni~ncias que deriven de est@ contrato, asi com0 de los actos v 
contratos que deriven o sean r.onsecuencia ¿~1 1P'Ísi:"1V, .5~ran resueltas 
definitivament<:' de .Jcuef'~:u con e-1 Rlfg:amento d;: ConciJ~ación 

Arbitr·aie de la Cámara do::: Comercio Internacional. oor uno o más 
arbitrios nombrado3 conforme dicho rPgl~mento. E11 cuanto a la 
legislación sustantiva va la 3plicc1bl-: al proc.=:rJirrl'i~nto. en Jo que 
el ref.:ridu reglamento fu<>se omiso, sH'Ó aplicabl~ a Ja lecdslación 
menrcantil d.; los Estados llnido;; f.l~xicanos. El arbitraie tendrá su 
sede en la ciudad de M4:¡ico, Distrito Federal. 

Conforme con lo ant':':rior, las partes firman ,~J pr.::sentc Contrato por 
duplicado en la Ciud:-1d d 0: México, Cistr·i to F1:deral a los del rn-:s 
d.; do:: 1 !J 

FACTOR, S.A. OE C.V. EL VENDEDOfi 

POR: POR: 
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ANEXO "A" 

FECHA--------

NOMBRE DEL PROVEEDOR NO. 45_ 

DIRECCION 

REPRESENTANTE 

TELEFONO FAX 

NOMBRE DEL COMPRADOR (DEUDOR) NO. --
DIRECCION 

B.EPRESt:ttANTE 

TELE FOii O FAX 

REFERENCIAS BANCARIAS 

PARA USO EXCLUSIVO DE FACTOR 

RESOLUCJON 

APRODADO EN WS TERMINOS SOLICITADOS === APRODADO EN LOS SIGUIENTES TERHIHOS 

=~~~J~~~~E,---------
1'"ECIL\ ___ _ 

11.EXICO 

SOLICITUD No. _____ _ 

' 
TIPO DE OPDA.CIOI: 

INDIVIJ?UAL c::::J 
CLOllAL C::J 
OPIUION C::J 
MO~lTO SOLICITADO 

TERMINOS DE PACO 

TIPO DE ~RODUCTO 

FIRMA DEL REPRESENTANTE DE LA EMPRESA 

.FIRMA -DI-: PAC'l'OR, S.A. ,DE C.V. 



RELACION DE TERRITORIOS 
QUE F011MA P1\RTEltHLGRAtlTE DEL CONTRATO 

AUSTRALIA 
AUSTRIA 
BELGICA 
DINA/.IARCA 
FINLANDIA 
FRANCIA 
ALEMANIA 
HONG KONG 
HUNGRIA 
IRLANDA 
ITALIA 
JA PON 
COREA DEL SUR 
MARRUECOS 
NORUEGA 
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PORTUGAL 
REPUBLICA DE SINGAPUR 
SUOAFRICA 
ESPAÑA 
SUECIA 
SUIZA 
REINO UNIDO 
ESTADOS UNIDOS 
CAN ADA 
NUEVA ZELANDA 
MALASIA 
CHECOSLOVAQUIA 
TAIWAN 
GRECIA 
HOLANDA 



LEGENO STAMP FOR THE UNlTEO STATE'· 

Thís rec~f vabl~ is assigned to. ownad by and 
Republic Factors Corp. at P.O. Box 4144, Grand 
New Vork. N.V. 10063. An11 obietion to thi's 
reporte& to Rcpubl ic Factors Corp. at 452 Fifth 
N.v. 10018. provided in ~this invoice. 

cayable onlv to 
Central Station. 
invoice must be 

Av-enue, New York, 



A p B H D r e B 



t~ !!.~ ~ ~ 

VALOR: $ ~-------·ºº 
VENCIMIENT~: 

Por este Pagare. incondicionalmente 
promete pa·;¡ar a en sus oficinas 
ubicadas en 1 a suma 
principal de ~~---------·ºº 
( MILLONES DE PESOS 00/100 M.N.) •n su 
fe:cha de vencimiento senalada al rubro. 

En caso de no ser eub.:fe·rta la 5uma principal amparada por el 
presente ··pagaré en su fecha de vencimiento, 

se compromet.:: a cubrir 
intereses moratorias a razón de puntos porcentuales por 
encima de Ja última tasa efectiva de-rendimiento al v-:ncimiento 
que ofrezcan las .::m1s1anes primariaz de Certificados de la 
Tesorerta de lA Federación (CETESJ a plazo de 28 d1as en vigor. 
aplicada al.plazo Que exista entre la fecha de vencimiento, hasta 
su tata 1 .Y efectiva 1 i qui dac i 6n. 

El presente Pagaré se emite nsin protesto 11 • d'3 conformidad con lo 
dispuesto en el Articulo 141 de la Ley General de Titulas y 
Operaciones de Crédito. 

Este Pagaré se suscribe en México, el 
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