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INTRODUCCION

En los presente capitulos de esta obra trataré el tema de Audito-

ria en Documentos y Cuentas por Cobrar.

Esta obra se puede dividir en tres partes:

La primera de ellas se desarroclla en el concepto de Documentos y
Cuentas por Cobrar que nos dan una idea en términos generales de que ~
la partida "Cuentas por Cobrar" se refiere a todos los derechos sobre
otros convertibles en dinero, mercancias, es decir, a depdsitos corres

pondientes a compras y servicios pagados previamente como gastos.

Las cuentas a cobrar se definen, como solo aquellas peticiones -
que pueden cobrarse en efectivo. Las cuentas de clientes a cobrar re-

presentan, concretamente, la partida mds grande de estas cuentas.

Asimismo, en esta parte se da una idea sobre el estudio y la posi
bilidad de cobro de Documentos y Cuentas por Cobrar, gCdmo proceder an

te estas clrcunstancias?

En la segunda parte se desarrolla la Naturaleza de las Cuentas In

cobrables.

La funcién que principalmente desarrolla un auditor sobre este ru
bro, que es revisar las Cuentas a Cobrar para determinar que éstas -
realmente existen. También debe ccuparse el auditor de si se cobran -
las cuentas y asegurarse que cs suficiente.la reserva en concepto de -

pérdidas potenciales por deudas inccbrables.



En esta seccidn podemos encontrar un capitulo que se dedica a la
exposicién de los objetivos de Auditoria, Control Interno y Procedi--

mientos de Auditoria, aplicables a las partidas por cobrar.
La mayor parte de ellos se aplica a las letras o efectos a cobrar

Por dltimo, se dedica la tercera parte de esta obra al Resultado
por Posicidn Monetaria donde se aplica el B-10, ya que es importante —
considerar que las ‘Cuentas por Cobrar son un factor importante para de
terminar el Resultado por Posicién Monetaria que con tal fin las empre
sas tienen que hacer un c¢dlcule partiendo de saldos promedios de las -

Cuentas por Cobrar.



CAPITULO I
ASPECTOS GENERALES

1. CONCEPTO E IMPORTANCIA DE LAS CUENTAS POR COBRAR

La Comisidén de Procedimientos de Auditoria del Instituto Mexicano
de Contadores Piblicos, define a las Cuentas por Cobrar, diciendo que
""Comprenden en general a todos los derechos de cobro que se presentan
en los balances bajo distintas clasificaciones y terminologias; se re-
fiere, en términos generales, a la representacién financiera de la re-
lacién Deudor - Acrecdor por la cual se adquiere el derecho legitimo —

de recibir efective u otra clase de bienes o servicios'.

Un renglén de Cuentas y Documentos por Cobrar, constituye en las
negociaciones comerciales e industriales, créditos otorgados cuya recu
peracién serd a corto plazo (30, 60, 90 dias), considerando de suma im
portancia una vez que tengamos reflejados en los Estados Financieros -

el valor mas aproximado a la realidad,

Como esta clase de valor del activo esta formado por partidas que
se convertirdn en efectivo, bienes o servicios dentro del siguiente -
ejercicio contable, en referencia a corto plazo a que se menciona su -
naturaleza y facilidad con que pueden liquidarse, son factores de gran

importancia para determinar la situacidn financlera de la empresa.

Las cuentas y Documentos por Cobrar representan cantidades a car-
go del cliente, adelantos, préstamos a funcionarios, empleados y otro
tipo de "intangibles" que pueden considerarse en proceso de cobro'y -

que se mantienen con ese objeto.



Es obligacidn del auditor el determinar que todas las cuentas en
el Balance se presenten en forma razonable e indicar cualquier situa-
cidn extrafia en ellas (malversaciones, fraudes, o retencidn temporal

de fondos).

No se puede dejar de una manera desapercibida el reconocer gue -
las Cuentas por Cobrar debido a su facilidad para convertirse en efec

tivo, debe ser mayor cuidado en su ex&men.

2. ORIGEN DE LAS CUENTAS POR COBRAR

La principal fuente de ingresos en las empresas comerciales e in-
dustriales la constituyen las ventas de mercancias o servicios.. Por -
lo tanto, las negociaciones que venden al mayoreo normalmente por cos-
tumbre, conceden a sus compradores o clientes un determinado plazo pa-
ra pagar, y esto es lo que dd origen a los créditos o cuentas y docu--
mentos por cobrar, gque vienen a constituir una cadena dentro del ciclo
comercial, de convertir la mercancia o servicios en otros bienes mas -

liquidos como el efectivo.

Mientras que en las negociaciones que venden al menudeo, el ingre

so se obtiene de inmediato dodo que las ventas son al contado.

Hay que tener en consideracidn que las ventas a crédito se basan
primordialmente en la canfianza que existe por parte del vendedor, de
que el cliente cubra el importe de la venta en el tiempo convenido que

generalmente fluctia entre los 30, 60, 90 y 180 dias.



Asi, tenemos que el crédito que se otorgue puede ser sin tener =

formalidades juridicas y que conocemos come Cuenta Abierta.

En otros casos el vendedor busca una mayor proteccidn del crédito

que otorga y en el cual exige al comprador o cliente la signatura de -

documentos que pueden ser Letra de Cambio o Pagarés.

Estos no solamente van a representar una mayor garantia que el -

crédito verbal, sino que representan una ventaja que permite al vende-

dor hacerlos efectivos antes de la fecha de su vencimiento mediante su

descuento.

- DEBE:
1.

- HABER:
1.
2.

3.
1. FECHA:

2. CONCEPTO:

CUENTAS POR COBRAR

Importe de las Cuentas por Cobrar expedidas.

Importe de todas las cuentas que se cubren.
Importe de las cuentas que se cancelen por incobrabili-

dad,

DATOS QUE DEBE CONTENER LA CUENTA POR COBRAR

Para anotar los datos de expedicidn

Para detallar la operacién.

3. FECIIA DE PAGQO: Para anotar la fecha de pago o cancelacidn.

‘4. . FIRMAS:

a} Del que hace la cuenta



b) Del empleado o funcionaric gque las revisa y aprueba.

¢) Del funcionario que autoriza el cobro.

5: RECIBO: Para la firma al cobrar su importe

6.  ANALISIS: Se registran las cuentas que deben recibir crédito ya -
que el importe de toda cuenta por cobrar deberd forzosamente car-
garse a Cuentas por Cobrar.

7. CARGO DE: Para el nombre de la persona que tiene que cubrir su im
porte.

8. IMPORTE: Para el total por cobrar.

La cuenta por cobrar ofrece la particularidad que forzosamente -
debe hacerse por duplicado ya que es la constancia que se da al intere
sado, de haber cubierto su importe, para lo que el original serd desti
nado al deudor guando pague la cuenta y,el duplicado se conservari pa-

ra su archivo en contabilidad.

a. TRAMITE DE LA CUENTA POR COBRAR

Los tramites de la cuenta por cobrar son los siguientes: suponién

dola por duplicadeo:

A) Se expide tomando los datos de cualquiera de estos anteceden-
tes:
I. - Calendario de anEimiento
II. Presupuesto aprobado por el cliente previamente, en ca-
so de servicios de reparaciones.

III. La orden del cliente para la prestacidén del serviclo, -



v.

vI.

de acuerdo con tarifas establecidas

Reporte del consumo mensual calculado también de acuer-

do con tarifas establecidas.

Convenios celebrados con el cliente.

La tira de la caja registradora para dar entrada al con

tado en tienda.

a)

b)

c)

d)

e)

)

g}

Se anexan los documentos comprobatorios.

Se le asigha numeracién consecutiva y se pasa a re-
visién y aprobacién.

El original se envia al cajero como orden de cobro,
quien lo guarda en el archivo cronolégico alfabéti-
co.

El duplicado se anota en el registro que viene a -~
ser su diario, asi como en los auxiliares, y en el

indice de Cuentas por Cobrar.

Se envia el duplicado al cajero, quien la archiva -
por numeracidn consecutiva.

Al efectuarse el cobro de la cuenta por cobrar, el

cajero anota en su libro de caja, estampando el se~
lle y fechador de "cobrado" al duplicado, y lo de--
vuelve a la contaduria, después de haberle anotado

en nimero de entrada de caja.

La contacuria anota en el rengldn respectivo del re
gigtro de cuentas por cobrar, la fecha de cobro,ano

tacién que también hace en el indice respectivo.



h) Se archiva el duplicado en gabinete, por el método alfabético
Jjuntando con un broche todas las cuentas de un mismo cliente,
mediante lo cual se conoce el volumen de sus operaciones con

la empresa,

5. EL REGISTRO DE LAS CUENTAS POR COBRAR

Es necesario aQVertir que las cuentas por cobrar estin controla--—
das por una cuenta de mayer, de active circulante, que se carga del im
porte de las cuentas expedidas, se abona del valor de las cuentas co--
bradas, y su saldo representa el monte de las cuentas pendientes de co

bro.

Cada mes se suman las columnas del registro o el total de cada -
una pasa al libro mayor. Puede correrse en el Diarioc General un asien
to, tomando estos totales de cargo a cuentas por cobrar y abonos a va-
rias cuentas, para de ahi pasar este aslento al libro mayor, Tal - -
asiento es solamente el de cargo, pues el abono se toma del libro de -

caja-

6. RELACION MENSUAL DE CUENTAS POR COBRAR

Cada mes {ormula el cajero una relacién o lista de cuentas por co
brar insolutas, tomando los datos de los duplicados, lo que confronta

contra los originales que obran en su poder pendientes de cobro.

La suma de esta relacidn deberd ser igual a la suma que en la con

taduria se obtenga de los renglones del registro que no tenga anota- -



¢idn de cobra. Ambos importes deberédn coincidir, asimismo, con el sal
do que arroje en la balanza mensual de comprobacién de la cuenta “Cuen

tas por Cobrar'.



CAPITULO II
NATURALEZA DE LAS CUENTAS INCOBRABLES

1. CLASIFICACION Y PRESENTACION DE LAS CUENTAS POR COBRAR

Come se ha mencionado, las cuentas por cobrar son aguellas cuen--
tas que representan todos los derechos de cobro o crédito a faver de -
la compafiia, provenientes de sus operaciones que se espera $eran recu-

peradas en efectivo.

A continuacidn presento su clasificacidn:
a) Por su naturaleza
b) Por su origen

¢) Por su vencimiento

A) Desde el punto de vista de su NATURALEZA podemos clasificarias en

dos grandes grupos:

a) Cuentas por Cobrar amaparadas por titulos de crédito (Documen
tos por Cobrar). La importancia de estas cuentas por cobrar como el -
encabezado anterior indica, es que se encuentran amparadas por titulos
de crédito, los cuales son un medio de pago y sirven de resplado a las

transacciones comerciales.

b) Cuentas por cobrar no amparadas por titulos de crédito. Estas
representan las cuentas por cobrar que provienen de las operaciones -
normales de la compafiia y todos aquellos documentos que los amparan -
son generalmente la factura emitida por la compariia por la cesién del

dominio o el recibo por la presentacidn de servicios,

10



B) Clasificacibén por su ORIGEN:
Tomando en cuenta su origen podemos clasificarlas en otros dos =

grandes grupos:

1. Las provenientes de las operaciones objeto de la compaiiia, es de-
cir, la venta de mercancias, prestacidn de servicio que representan -

los saldos a cargo de los clientes.

2. Y los provenientes de operaciones diferentes al objeto de la em--

presa o compafiia, tales como:

1. Adeudos del personal por anticipos o préstamos.

2. Regalias por cobrar

3. Intereses por cobrar

4. Dividendos decretados por cobrar.

5. Reclamaciones a recuperarse en efectivo, hechos a:
5.1 Compariia de seguros
5.2 Compafiia fletera

5.3 Gobierno Federal por impuestos.

Considerando que es conveniente incluir lo que menciona el Bolew-
tin No. 6 de la Comisidn de Procedimientos de Auditoria del Instituto
Mexicano de Contadores Plblicos, sobre los requisitos que deben de -
reunir las cuentas por cobrar pravenientes‘de ventas o de prestacidn

de servicios, objeto de la compaiifa, para considerarlos como tal,(*)

Estos requisitos deben ser cuidados por el auditer para cumplir

(*) Instituto Mexicano de Contadores PGblicos,México,D.F.,1988.

11



con los objetivos de Auditoria de las cuentas y documentos por cobrar

¥ que son las sipuientes:

1. Evidencia del adeudo

2. La calidad del deudor comc comprador de mercancias o servi- -
cios, o ambos.

3. La calidad del deudor como cliente independiente del negocio.

4. EL pago del cliente posterior a la fecha del balance o al he
cho de que el adeudo no haya vencido, o la posibilidad de co

bro a pesar de que el adeudo haya vencido.

El Boletin No. 6 menciona los requisitos que deben reunir las -
cuentas por cobrar que provengan de operaciones diferentes a las ven—-—

tas o prestacidén de servicios, y que son las siguientes:

1. Evidencia del adeudo.
2. Pago del deudor posterior a la fecha del balance, o el hecho
de que el adeundo no haya vencido, o la posibilidad de cobro a

pesar de que el adeudo haya vencido.

c) Por su VENCIMIENTO
En referencia a su vencimiento los podemos agrupar de la sipuien-

te manera:

a) Cuentas por cobrar vencidas.
Son aquellas cuentas cuyas antigliedades hon excedido el 1limi-

te tiempo para su cobro fijado por la compafiia.

En estas cuentas por cobrar el auditor pone especial atencidn

para poder determinar lo més correctamente posible su valua

12



cidén, puesto que, obviamente, si una cuenta se vence, presen—
tara problemas para su cobro ¢ quizd no sera cobrado.

b

Cuentas por cobrar, por vencer a corto plazo (menos de un afio)

c) Cuentas por cobrar, por vencer a largo plazo (mas de un afio).
Ceneralmente se ha aceptado el perfodo de un afo, para conside

rar una operacidén como “corto plazo" y si ésta excede de un “-

afio, se considera “largo plazo'.

Es recomendable y conveniente hacer esta sepracién dentro de los
Estados Financieros, para que en el Activo Circulante nos quede exclu-
sivamente lo que formard parte de su capital de trabajo, y éste no se
desvirtie incluyendo cuentas por cobrar que no van a ser recuperadas —
dentro del curso normal de sus operaciones y que por lo tanto, no ser-

viran para hacer frente a las obligaciones a corte plazo.

2. DIFERENTES CUENTAS POR COBRAR QUE NOR

MALMENTE SE INCLUYEN EN UN BALANCE.

Las cuentas por cobrar pueden adeptar multitiud de nombres depen-
dientes en muchos casos del giro de la negociacidén y en otros del cri-
teric del contador o de la persona que haya elaborado el catdlogo de -
cuentas. Sin embarge, en términos generales, se puede hacer una enume
racién de ellas con los nombres que mas frecuentemente utilizan las em

presas.

CLIENTES: El saldo de esta cuenta debe representar derechos por -

cobrar provenientes de ventas, mercancias o servicios no amparados por

13



titulos de crédito.

DOCUMENTOS POR COBRAR: Su saldo refleja los derechos por cobrar
originados en la venta de mercancias o servicios representados por ti-

tulos de crédito, tales como: letras, pagarés, etc.:

DOCUMENTOS DESCONTADCS: ESta cuenta de saldo acreedor registra -
el importe de los documentos descontados por el negocio, que viene a -
constituir un pasivo de contingencia que en caso de convertirse en pa~-

sivo real; es inmediatamente exigible y debe pagarse desde luego.

Esta cuenta se presenta en el balance deduciendo a la cuenta de —
documentos por cobrar a fin de que el neto represente los documentos —

pendientes de cobro.

FUNCIONARIOS Y EMPLEADOS: Esta cuenta puede estar amparada con ~
documento;, o bien, en cnenta abierta, y se crea principalmente por -
los préstamos que hace la negociacidén a sus empleados y funcionarios.
La recuperacidn de esos préstamos Se obtiene mediante el descuento por

némina que efectie el negocio.

3. ESTIMACION PARA LAS CUENTAS INCOBRABLES

Esta cuenta es representativa de las posibles pérdidas en el co-
bro dec los créditos a faver de la empresa y su saldo debe comprender

no solamente partidas incobrables de adeudos por otros conceptos.

El saldo de esta cuenta debe ser acreedor y se debe presentar en

el balance deduciendo a las cuentas y documentos por cobrar.

14



Las cuentas mencionadas puede decirse, que constituyen los casos
tipicos en casi todas las empresas, pero no son los finicos pues, ade-—~

més, es frecuente encontrar otra clase de cuentas, como son:

a) Anticipo a proveedores

b) Anticipo a contratistas

c) Saldos a cargo de filiales, que por su importancia en ocasio-
nes merecen un rubro especial,

d) Anticipos para gastos de viaje.

e) Reclamaciones por cobros, etc,

4. ESTUDIO DE LAS POSIBILIDADES DE

DOCUMENTOS Y CUENTAS POR COBRAR

Para el estudio de las probabilidades del cobro, no pueden igno-
rarse datos come: la naturaleza del negocio, la clase de mercancias -
que se vende, y por consiguiente, las caracteristicas de los comprado-
res. Excepto en los casos de negociaciones que tienen cientos o miles
de cuentas por cobrar, la discusién individual de los saldes por co- -
brar sigue siendo el método clave para llegar a determinar la correcta

valuacién de las cuentas.

Se comprenderad que para que esta discusidn sea inteligente, debe
el auditor estar bien enterado de las varias circunstancias que pueden
afectar la cobrahilidad de los saldos. Recudrdese que, en la generali
dad de los casos, la discusién acerca de la cobrabilidad de los saldos

se hace con e) gerente de crédito, o con empleados encargados de auto-

15



rizar las ventas, tanto por lo que se refiere a los montos como por lo

que atafie a los plazos.

Recordemos el comentario que usualmente emplea el auditor en sus
informes, que dice "la provisién para las cuentas de dudeso cobro se -
considera adecuada en la opinidn de los funcionarios de la empresa, -

con la cual estoy de acuerdo".

Es necesario censiderar, entre otras cosas, que en ventas en abo-
nos de articulos de cierto valor, es costumbre, por lo menos en México,
el vendedor se reserve el derecho de propiedad de la casa, es decir, -
que efectde la venta con reserva de dominio., 8i los contratos que con
signan estos convenios con los clientes estén bien formulades y regis-—
trados, ¥y se tiene buen cuidado de ejercer los derechos estipulados, -
asi los contratos en los casos de ventas de dudoso cobro, probablemen-
te se encontrard que las pérdidas por cuentas incobrables no son signi

ficantes.

No solamente debe tener en mente el auditor las pérdidas en co- -
bros. Hay rebajas y descuentos que en ocasiones son contingentes y -
atafien a las cuentas por cobrar que figuran en los estados financieros

al fin de los ejercicios.
S LETRAS FIMANCIERAS Y CUENTAS POR COBRAR

El tratamiento que debe darse a letras financieras y cuentas a c¢g
brar en el balance de situacién se ha hecho mas complejo, dado el au--

mento de la variedad de métodos de financiacién.

16



Las cuentas por cobrar pueden ser vendidas, asignadas, empefiadas,
descontadas o hipotecadas o el tratamiento que recibirdn en el balance

variard segiin cada caso.

Cuando se venden o asignen las cuentas a cobrar sin recurso, el -
receptor de las mismas asume todos los riesgos del crédito y la empre-
sa deja de tener implicacidén en los mismos. Por lo tanto, deberian -~
eliminarse estas cuentas del balance de situacién y no mostrarse ningu

na obligacién de contingencia.

Debe tenerse mucho cuidado con tales operaciones, ya que la venta
completa sin recurso puede venir reflejada en el acuerdo subyacente, -
pero en la prictica el vendedor puede sustituir las cuentas a cobrar -

por aquellas que se consideran incobrables.

Cuando una empresa garantiza la recompra de cuentas no cobrables,
deberian eliminarse del balance de situacidn, pero deberia establecer-
se una obligacibn de contingencia para aquellas cuentas sometidas a re

compra.

Esta obligacién de contingencia puede indicarse en el balance en-
tre paréntesis o en una nota en los estados financieros. Estas indica
clones aparecen frecuentemente cuando se desgloce la cantidad corres—-
pondiente a tales cuentas que se han cenvertido en efectivo a una fe—-
cha posterior a la del balance de situacidén. Deberia estudiarse tam--
bién la necesidad dc montener una reserva para cubrir las pérdidas es-
timadas correspondientes a cuentas cuya recompensa se espera efectuvar

con bastante seguridad.

17



CAPITULO  IiI
NATURALEZA DE LAS CUENTAS INCOBRABLES

1, PREVISION PARA LOS CREDITOS INCOBRABLES

Como se ha venido mencionando con anterioridad, que la insolven-
cia y la morosidad de los deudores disminuye el valor de las cuentas a

cobrar.

B
Por ello, es preclso descargar las cuentas de los deudores inco--
brables o contabilizar las previsiones necesarias para enjugar dichos

quebrantos.

Cuando se procede de esta Gltima manera, el valor de realizacitn
de esos créditos se halla representada por la diferencia que exista en

tre las cuentas a cobrar y esas partidas de ajuste.

El descargo de los deudores incobrables ofrece las desventajas si

guientes:

a) MNo es de aplicacién en el caso de un elevado nomere de deudo-
res, porgue obliga a practicar anadlisis.

b) Con este sistema pueden mantenerse en el balance cuentas de -
cobro problemitico por falta de andlisis o calificacién inco-

rrecta.

Por estas razones es preferible constituir una previsidn para les
deudores incobrables, con el objeto de afectar una cierta cantidad de
beneficios, que por lo tanto, no se reparten, para evitar que disminu-

yan los recursos de la empresa, cuando alguna cuenta se transforme en
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incobrable.

Para calcular la partida anual que debe acreditarse a esta previ-
sidn,conviene analizar individualmente cada una de las cuentas a co- -

brar.

Esto es posible cuando los deudores no son demasiado numerosos. —
En caso contrario, el cdlculo se hace mediante la aplicacién de un por
centaje sobre las ventas a plazo sobre el importe de las cuentas a co-

brar existentes a la fecha del halance general.

Para el analisis de las cuentas a cobrar los deudores deben cla-

sificarse de esta manera u otra parecida:

a) Deudores que abonan sus cuentas con la mayor puntualidad.
b} Deudores atrasados:

« Menos de 30 dias. (menos de 60)

. Mis de 30 dias y menos de 60

. Mas de 60 dias y menos de 90

Tratdndose de créditos en mensualidades, los deudores deben clasi

ficarse con arreglo al nlimero de cuotas atrasadas.

¢) Deudores que han documentado sus cuentas vencidas.
d) Deudores con pagarés renovados

e) Deudores morosos.

f} Deudores en gestidon judicial.

g) Deudores incebrables.
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2. CUENTAS INCOBRABLES

Es normal que un negocio que vende mercancia y servicios a crédi-
to tenga algunos clientes que no paguen sus cuentas. Estas cuentas se
conocen como incobrables y se clasifican bajo el nombre de GSTS*. Por
cuentas incobrables, en la seccidn de gostos de operacién / gastos de

venta del estado de resultados.

El monto de gagto por cuentas incobrables que resulte variard de

acuerdo con las politicas generales de crédito de la compafiia.

Al terminar cada periodo contable se estima el importe de las - -
cuentas incobrables para obtener una cifra razonable de las pérdidas -
en cuentas malas que apareceran en el estado de resultados. <Cuando al
punas cuentas de clientes se vuelvan dudosas o incecbrables, se deben -
disminuir de las cuentas por cobrar, para que estas muestren la suma -

estimnda de futuros cobros.

En otra forma el importe que aparece en ¢l balance general de las
cuentas por cobrar no Se ajustaria a la realidad y la situacidn finan-
ciera del negocio que se presentaria a los administradores, acreedores

y otros grupos interesados seria engafioso.

3. AJUSTES POR CUENTAS INCOBRABLES

Por lo general, es dificil determinar cudles seran los clientes -

que no paparidn sus cuentas. Por tento, si se desea gque el importe de

{*) Nombre de Gastos por Cuentas incobrables., Gerarde Guajardo. Mc - -
Craw~-Hill 1986, México, D.F., p. 258
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las cuentas por ccbrar que aparece en el balance general sea correcto,
es necesario obtener una estimacién de las cuentas que con el tiempo -~

se volveran incobrables.

Esta cifra estimada no se acredita en forma directa a cuentas por
cobrar, debido a que este importe no es mis gue una estimacién de las
cuentas de clientes que pueden resultar incobrables y no se refiere a

ningin cliente en particular.
En la forma de diario conwencional el asiento es:

19
Dic. 31 Gts. por cuentas incobrables XX
Estimacién X cuentas incob.

Provisidn de cuentas dudosas XX

para el periodo.
4. EXTENSIOH DE LAS CUENTAS Y DOCUNENTOS POR COBRAR

Como se ha venido expresando en el punto de este capitulo respec-
to a las causas que dan origen a las cuentas y documentos por cobrar,-~
Gnicamente se hard mencidn del momento en que se extinguen los dere- -
chos.

Entre los principales ejemplos se sefialan los sipuientes:

a) Efecto de pago.

b) Devolucién de mercancias.

¢) Cancelacidn de cuentas insolventes legalmente comprobadas.

d) Prescripcién y caducidad de la accidn del cobro.
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e) Incumplimiento con lo estipulado en las operaciones que origi

naron las cuentas y documentos por cobrar.

5. METODOS PARA CALCULAR LAS CUENTAS INCOBRABLES .

Existen dos métodos para estimar las pérdidas por cuentas incobra
bles y un tercer método de cancelacidén directa. Cabe aclarar que la =
estimacidn propuesta por los métodos 1 y 2 no es aceptada en México pa

ra efectos fiscales.

METODO 1. El método del porcentaje de las ventas, o del estado de re-
sultados estima las pérdidas en cuentas incobrables, utilizando un por

centaje de las ventas netas para llegar a una cifra razonable.

Para determinar la tasa estimada es necesario examinar y analizar
el porcentaje de pArdidas experimentadas sobre el total de las ventas

netas de perfodos anteriores.

Después se aplica el porcentaje estimado al total neto de las ven
tas a crédito del periodn, mencs el importe de las devoluciones y boni
ficaciones sobre ventas. No se supard o restara cualquier saldo exis-
tente en la cuenta estimacién por cuentas incobrables provenientes de
periodos anteriores, para determinar el importe del ajuste de cuentas

malas.

Para mostrar cl ajuste de pérdidas en cuentas malas por el método
del estade de resultados, suponga que la Compafifa Ibarra, S.A., reali-

z& ventas a crédito por la cantidad de $ 1'C00,000 y hubo devolucicnes
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sobre esas ventas por $ 100,000. Después de una cuidadosa revisién el
contador estimé que el 2¥% de las ventas netas a crédito registradas -

pueden resultar incobrables.

El ajuste (después de cierto tiempo) por pérdidas en cuentas ma—
las ascenderd al 2% de $ 900,000 ($1'000,000 - $ 100,000) o sea, — -
$ 18,000 - la estimacidén por cuentas incobrables tenia un saldo acree
dor de $ 5,000 antes del ajuste de fin de afo. Este saldo de $ 5,000

se sumard o restara a los $ 18,000.

ASIENTO DE AJUSTE:
GTS. por cuentas incobrables $ 18,000
Est. X cuentas incobrables. 7
Pérdida en cuentas malas $ 18,000
Estimndas con base en el 2%
de las ventas netas a crédito

que ascienden a $ 900,000.
- CUENTAS DE MAYOR GENERAL DESPUES DEL AJUSTE.

CUENTAS DEL BALANCE GENERAL

ESTIMACION POR CUENTAS INCOBRABLES

FECHA DETALLE DEBE HABER SALDO

19

DIC 31 SALDO 5,000 5,000
31 AJUSTE - 18,000 23,000
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CUENTA DEL ESTADO DE RESULTADOS

GASTOS POR CUENTAS INCOBRABLES

FECHA DETALLE DEBE HABER SALDC

19

pIc | a1 . 18,000

PRESENTACION EN EL BALANCE GENERAL

ACTIVO CIRCULAMITE:
. CUENTAS X COBRAR/CLIENTES $ 2'000,000
- MENOS: ESTIMACION POR

CUENTAS INCOBRABLES 23,000 $ 1'977,000

bDespués de cierto tiempo, los pequefios saldos que permanecen en
las cuentas de provisidn de fin de afio, pueden llegar a convertirse en
una cantidad importante. Por lo tanto, con este método puede suceder
que no se conozca el valor neto real estimado de las cuentas por co-~ -

brar.

Esto puede corregirse con un asiento de ajuste cuando la cifra re
sulte excesiva; se hard un cargo a estimacidn por cuentas incobrables
¥ se acreditard la Cuenta por Gastos Incobrables, o la de correcciones

a utilidades de periodos anteriores.

METODO 2. El método del porcentaje de las cuentas por cobrar, o del -
balance gencral, estima el imporhe de las pérdidas en cuentas malas, -
tomando un porcentaje del salde existente en la cuenta Cuentas por Co-

brar.
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Para llegar a un porcentaje razonable es necesario analizar los -
cobros de las cuentas por cobrar réalizados durante un considerable pe
ricdo.. La tasa o porcentaje determinado se ;plica al saldo de las -
ecuentas por cobrar para obtener la cifra estimada del ajuste & gasto -

por cuentas incobrables o a la estimacién de cuentas incobrables.

Recuerde gque el porcentaje o tasa que se usa no es mis que una es
timacién. Por tanto, es muy probable que esta estimacién nunca llegue
a ser igual que el importe exacto de las cuentas incobrables del afio,
¥ la cuenta de provisidn puede tener un saldo deudor o acreedor al fi-

nal del periodo contable, antes de los ajustes.

El saldo de la cuenta de estimacidn, a fin de afio, serd deudor o

acreador, tiene que tomarse en cuenta al hacer asiento de ajuste.

Cunlquier saldo deudor debe aumentarse a la cifra estimada de pér

didas en cuentas malas y cualquier saldo acreedor debe rebajarse.

Ejem: El saldo de cuentas por cobrar al finalizar el afio ascen—-
dia a $ 1'000,000 y se estima que el 1% seria incobrable{1'000,000 X
0.01 = $ 10,000). La estimacidn de cuentas incobrables tenia un saldo

acreedor de $ 5,000 ($ 10,000 - 5,000 = $ 5,000).

El asiento de ajuste sera:
19
DIC. 31 GASTOS X CTAS., INCOBRABLES % 5,000
EST. X CUENTAS INCOBRABLES

PERDIDAS EN CUENTAS INCOBRABLES $ 5,000
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ESTIMADAS USANDO EL METODO DEL BALANCE GENERAL.
METODO 3. METODO DE CANCELACION DIRECTA.

Las compafiias pequefias que tienen muchos clientes a crédito tal =
vez prefieran esperar hasta confirmar que no pueden cobrar la cuenta -
especifica de un cliente, antes de hacer cualquier ajuste en relacidn

con las pérdidas por cuentas incobrables.

Cuando es evidente que una cuenta es incobrable, utilizan el méto
do de cancelacidn directa. Por tanto, se hace un cargo a la cuenta de
gasto por cuentas incobrables y se acredita la de cuenta por cobrar, -

por la cifra adecuada por el cliente.

De acuerdo con este método, las pérdidas en cuentas incobrables -
se deben registrar como un gasto en el periodo en que se canceld la -
cuenta ¥ no cuando se hizo la venta. Puede traer como resultado gue -
lnsractlvos en el balance general apareszcan con mas valor del real y -
la utilidad también puede resultar exagerada en el estado de resulta--
dos, sino se ha tenido la precaucién de ajustar cuentas por cobrar, de
acuerdo con las pérdidas estimadas que se espera se produciran por -

cuentas incobrables.

6. CANCELACION DE CUENTAS POR COBRAR

Cuando la cuenta de un cliente se vuelve incobrable debe eliminar

se los registros contables.

Para registrar la cancelacidén se hace un cargo a la estimacion de
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cuentas incobrables y se acredita cuentas por cobrar.

Ejem: Suponga que el 15 de febrero la Cia Ibarra, S.A., recibid

la noticia de que la Cia. Nestlé, S.A., se habia declarado en guiebra.

En el Mayor de cuentas por cobrar de la Cia. Ibarra, S.A., apare-

ce la Cia Nestlé&, S.A., con un salde deudor de $ 10,000.

Asiento al Diario para registrar la cancelacién serd:

19
FEB. 15 ESTIMACION X CUENTAS INCOBRABLES $ 10,000
CUENTAS POR COBRAR $ 10,000
CIA. NEXTLE, S.A.
Cancelacidén de esta cuenta por ser

incobrable debido a quiebra.

Despues de cancelar las cuentas del Mayor Ceneral y el Mayor Au-

xiliar aparecen asi:

CUENTAS POR COBRAR
MAYOR AUXILIAR

CIA NESTLE, S.A.

FECHA DETALLE DEBE HABLER SALDO
19 A
ENE 1 SALDO $ 10,000 $ 10,000
19__ B
FEB 15 CANGELACION $ 10,000 -
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MAYOR GENERAL

» CUENTAS POR COBRAR

FECHA

19__ 8
ENE 1
FEB 15

DETALLE DEBE

SALDO $ 10,000

. ESTIMACION POR'CUENTAS INCOBRABLES

FECHA

19 A
pIC 31
19__ B
FEB 15

DETALLE DEBE
SALDO
CANCELACION $ 10,000

28
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$ 10,000

HABER

$ 40,000

SALDO

$ 10'000,000

9'900,000

SALDO

$ 40,000
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CAPITULO IV
CONTROL INTERNOC Y PRINCIPIOS

DE LAS CUENTAS POR COBRAR
1. CONTROL INTERND

Es importante conocer algunos conceptos referentes al Control In-

terno, antes de desarrollar este tema.

Victor H. Stempl lo define como “la distribucién apropiada de fun
ciones del personal, de tal manera que el trabajo de cada empleado pue
de comprobarse y coordinarse independientemente del trabajo de otros -

empleados".

Luis V. Manrara dice: "Un sistema de Cantrol Interno coqsiste. en

un plan conrdinador entre la contabilidad, las funciones de los emplea

" dos ¥ 103 procedimientos establecides mediante el cual, la contabili-—-
dad eontrola, hasta donde sea posible, las operaciones principales del

negocio y el trabajo de los empleades se completa de tal forma, que -

ninguno tenga control absoluto sobre alguna operacidn importante, de -

modo que no piedan existir fraudes ni errores a menos gue se confabu~—

len dos o mids empleados para realizarlos”.

El concepto mAs completo acerca del Control Interno, es del Maes-
tro Gémez Morfin que dice: "Control Interno consiste en un plan coordi
nado entre la contobilidad, las funciones de los empleados y los proce
dimientos establecidos, de tal manera que la administracién de un nego

cio puede depender de estos elementos para obtener una informacidn se-
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gura, proteger adecuadamente los bienes de la empresa, asi come promo-

ver la eficiencia de las operaciones y la adhesién a la politica admi-

nistrativa establecida.

a)

b)

c)

A)

2. METODOS DE EVALUACION DE CONTROL INTERNO

METODO DESCRIPTIVO: Consiste en la explicacidn por escrito, de
las rutinas establecidas para la ejecucidn de las distintas opera

ciones o aspecfos especificos del Control Interno.

Es decir, vienc siendo, en pocas palabras, la formulacién de memo
.
rédndums donde transcribe en forma fluida los distintos pasos de -~

un aspecto operativo.

METODO DE CUESTIOHARIO: En este método se elabora previamente -
una relacién de preguntas sobre los aspectos basicos de la opera-
cidn a investigar, y a continuacibén se procede a obtener respues-

tas,

METODO GRAFICO: Tiene como base la esquematizacidn de las opera-
ciones mediante el uso de dibujos (flechas, cuadros, etc.), en -
los cuales representan departameﬁtos, formas, archivos, etc., y -
por medio de ellos se indican y explican los flujos de las cpera-

ciones.

METODO DESCRIPTIVO:
VENTAJAS:
a) Facllidad y rapidez en su elaboracién en algunas &reas.

b) Copias de los instructivos de la empresa para formar nuestro
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B)

c}

A)

memorandum.

DESVENTAJAS:

a} Tiempo invertido para escribir todo, no se puede estandarizar.

CUESTINNARIO:
VENTAJAS:
Se pueden estandarizar los cuestionarios y aplicarlos a todas las

empresas.

DESVENTAJAS:
Neutralizar o cerrar lo imaginario del auditor que estd realizan-

do el trabajo.

GRAFICO:

VENTAJAS:

a) Evaluacidn completisima del control internc.

b) Medidas razonables para el cliente, carta de recomendacién.
¢) Una persona del departamento puede encontrar una falla que al

auditor se le haya pasado.

DESVENTAJA:

a) Costo tan elevado que representa para cualguier empresa.
a. OBJETIVOS DEL COMTROL INTERNO

OBTEHCION DE INFORMACION CORRECTA ¥ SEGURA.
Es basico este objetivo pues en él descansan las deccisiones que -

mas adelante se llevardn a cabo.

31



A)

B)

B)

c)

PROTECCION DE LOS ACTIVOS DEL NEGOCIO
Un plan de seguros adecuados a las necesidades del negocio es

un complemento imprescindible del control interno.

PROMOCION DE EFICANCIA DE OPERACION
Es uno de los objetivos gue atren la mayor atencidn de los -
hombres de negocios, para la mayor productividad de una empre

sa.

Para llegar a estos objetivos el Control Interno tiene los si- ~-

guientes elementos:

ORGANIZACION:

a) DIRECCION: Asumir la responsabilidad de la politica de la em
presa y de las decisiones.

b) COORDINACION: Adoptar obljgaciones y necesidades de las pap
tes intepgradas.

¢) DIVISION DE LABORES; Definir claramente la independencia de
las funciones de operacidn y custodia.

d) ASIGMACION Y RESPONSABILIDADES: Establecer con claridad los
nombramientos dentro de la empresa, jerarquia y facultades de
auterizacién.

PROCEDIMIENTO:

a) PLANEACIOM Y SISTEMATIZACIOM: Procurar procesos para el re-
gistro completo de operacidn.

b} INFGRMES: Informacién interna satisfactoria.
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] C) PERSONAL:

a) ENTRENAMIENTO: En cuanto se cuida més este concepto, los re-
sultados se verdn en un personal mds capacitado.

b) EFICACIA: Como consecuencia del punte anterior, el resul?ado
del trabajo serd més eficiente. ‘

¢} MORALIDAD: Es indudable que el comportamientc del personal -
redunda a un mayor control en cualquier empresa.

d} RETRIBUCION: Es obvio que si el personal estd retribuido ade

cuadamente, se cumplirdn los requisitos anteriores.

D}  SUPERVISION:
Es necesario que para obtener un buen control se ponga especial —
interés en la vigilancia, de una ﬁersona competente que tenga ha-
cia el personal para el comportamiento de los deberes que se les

han sefialado en base a un plan adecuado y organizado.

a, PRINCIPIOS CONTABLES

ENTIDAD: La actividad econdmica es realizada por entidades iden-
tificables, las que constituyen combinaciones de recursos humanos, re-
cursos naturales y capital, coordinados por una autoridad que toma de-

cisiones encaminadas a la consecucidn de los fines de la entidad.

REALIZACION: La contabilidad cuantifica en términos monctarios -
las operaciones que realiza una entidad con otros participantes en la

actividad econdmica y ciertos eventos econdmicos que la afectan.

PERIODO CONTABLE: La necesidad de conocer los resultados de ope-
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racién y la situacién financiera de la entidad, que tieme una existen-

cia contfnua, obliga a dividir su vida en perfiodos convencionales.

Las operaciones y eventos asi come sus efectos derivados, suscep-
tibles de ser cuantificados, se identifican con el periodo en que ocu-
rren, por tanto, cualquier informacién contable debe indicar claramen-

te el pericdo a que se refiere.

NEGOCTIO EN MARCHA: La entidad se presume en existencia permanen-
te, salvo especificacién en contraric, por lo que las cifras de sus es
tados financieros representarin valores histérices, o modificaciones -

de ellos, sistemdticamente obtenidos.
DUALIDAD ECONOMICA: Sa constituye en:

1) Los recursos de los que disponen la entidad para la realizacién -
de sus fines.

2) Las fuentes de dichos recursos, que a su vez, son la especifica-~
cién de los derechos que sobre los mismos existen, considerados -~

en su conjunto.

REVELACIOH SUFICIENTE: La informacién contable presentada en los
estados financieros debe contener en forma clara y comprensible todo -
lo necesario para juzgar los resultados de operacidén y la situacidn fi

nanciera de la entidad.

IMPORTANCIA RELATIVA: La informacién que aparece en los estados
financieros debe mostrar los aspectos importantes de la entidad, sus—-

ceptibles de ser cuantificados en términos monetarios. Tante para los
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efectos de los datos que entran al sistema de informacidén contable, co

mo para la informacién resultante de su operacidn.

CONSISTENCIA: La informacién contable dehe ser obtenida mediante
la aplicacidén de los mismos principios y reglas particulares de cuanti
ficacién para, $édiante la comparacidn de los estados financieros de -
la entidad, conocer su solucidn y, mediante la comparacién con estados

de otras entidades econdmicas, conocer su posicién relativa.

Cuando haya un cambio que afecte la comparabilidad de la informa-
c¢ién debe ser justificado, y es necesario advertirle claramente en la
informacidén que se presenta, indicando el efecto que dicho cambio pro-

duce en las cifras contables.

~  CUENTAS POR COBRAR:

De acuerdo con el principio de valor histdérico contenido en el bo
letin sobre esquema de la teoria basica de la contabilidad financiera,
las cuentas por cobrar deben computarse al valor pactado originalmente

del derecho exigible.

Atendiendo al principio de realizacidn, el valor pactado deberd
modificarse para reflejar lo que en forma razonable espera obtener en
efectivo, especie, crédito o servicios, de cada una de las partidas -
que lo integran; esto requiere que se le de efecto a descuento y boni-
ficaciones pactadas, asi como a las estimaciones por irrecuperabilidad

o dificil cobro.
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4. PRINCIPIOS DE CONTABILIDAD APLICABLES

A LAS PARTIDAS POR COBRAR.

El Boletin C-3 de la Comisi6n de Principios de Contabilidad del -

Instituto Mexicano de Contadores PGblicos, establece las reglas parti-

culares de aplicacidén de los principios de contabilidad relativas a -

las cuentas por cobrar.

Las reglas de presentacién mAs importantes de esta partida son -~

las siguientes:

a)

b}

<)

d)

e)

r)

Las cuentas por cobrar pueden clasificarse de acuerdo con su dis-
ponibilidad como de exigencia inmediata a corto plazo y a largo -
plazo.

Segln su origen, las cuentas se clasifican como a cargo de otros
deudores como accionistas funcionarios, empleados, etc.

Las cuentas por cobrar a compafifas tenedoras, subsidiarias, afi--
liadas y asociadas, deberdn presentarse por separado, debido a =
que presentan caracteristicas peculiares en cuanto a su exigibili
dad.

Los saldos acreedores en las cuentas por cobrar deben clasificar~
se como cunntas por pagar, si su importancia lo amerita.

En el caso de que un considerable monto de eventos por cobrar sea
a cargo de una sola entidad, debe informarse por separado dentro
del rubre de cuentas por cobrar o a través de una nota a los esta
dos financicros.

En caso de que existan cuentas por cobrar y por pagar a cargo de
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de una misma entidad, estos deberdn compensarse.
g) Si algunas cuentas y documentos por cobrar estan en moneda extran
jera, debe informarse en el cuerpo del balance o mediante una no-

ta a los estados financieros.

S, RESPONSABILIDADES GLOBALES DE AUDITORIA

En el drea de las Cuentas por Cobrar, al igual que en muchos - -
otros, la auditoria existe un solapamiento de funciones entre el traba

Jo del auditor interno y del independiente.

El trabajo del auditor interno puede ser significativo para el es
tudio y evaluacidén del control interno por parte del independiente, y

aquél puede proporcionar upa asistencia directa en uan revisién.

Sin embargo, el auditor interno mantiene siempre la responsabili-
dad global de asegurar una eficacia del contable interno y la fiabili-
dad de los registros del cliente, la suficiencia de las pruebas lleva-
das a cabo, la importancia e imparcialidad de las cantidades correspon
dientes a la partida de activo en el balance de situacidn y la eficiep

cia de las reservas para fallidos y merosas.

El auditor internc tiene dos funciones principales al efectuar el

examen de las cuentas por cobrar.

La primera es verificarlos. En este aspecto persigue los mismos
objetivos que el auditor independiente y lleva a cabo procedimientos -

similares a los realizados por éste.
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La segunda funcidn del auditor interno es estudiar los procesos -
o procedimientos de las cuentas a cobrar. Al estudiar estos procedi—
mientos se habrad interesado en saber si se han seguido las reglas y -
normas de la empresﬁ, si se han incrementado lus intereses de la empreg
sa y si los procédimientos de contabilidad empleados presentan una -

asistencia 6ptima.

El auditor independiente debe tener objetivos similares, con el =~

fin de ofrecer sugerencias pricticas a la direccién.
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CAPITULO V

RESULTADOS POR POSICION MONETARIA
1. CONCEPTO:

El efecto por posicifn monetaria es producto de decisiones eminen
temente financieras. Ya que nace del hecho de que existen activos mo-
netarios y pasivos monetarios que durante una época inflacionaria ven
disminuido su poder adgquisitivo, al mismo tiempo que siguen mantenien-
do su valor nominal. Y en el case de los activos monetarios esto pro-
voca una pérdida, ya que cuando la empresa los convierte en dinero o —
haga uso del mismo, dispondrd de una eantidad igual al valor nominal -

de éstos, pero con un poder adquisitivo menor.

Por lo que respecta a las deudas, el fendmeno es exactamente lo -
mismo, pero con un efecto favorable para la empresa, ya que liquidara

un pasivo con cantidades de menor poder adquisitivo.

El efecto por posicidén monetaria es producto de un evento externo
a la entidad, cuyo efecto puede cuantificarse razonablemente en los =

términos monetarios.

La cuantificacién correcta del efecto por posicidn monetaria estad
condicionada por la adecuada segregacifén de las partidas monetarias de

las no monetarias.
2. PARTIDAS MONETARIAS Y NO MONETARIAS

Son activos y pasives monetarios los que se caracterizarF‘orque:
5 3 K1\
Hnris
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a) Sus montos se fijan por contrato o en otra forma, en términcs de
unidades fiduciarias, independientemente de los cambios en el in-
dice general de precios.

b) Originan a sus tenedores un cambio o disminucién en el poder ad--—

‘ quisitivo en general o de la moneda, cuando existen cambios en el

indice general de precios.

Es decir, las partidas monetarias en aquellas que al cierre de un
periode determinado estén expresadas automaticamente a los niveles de
poder adquisitivo de la moneda en ese momento y por lo tanto, con el -
transcurso del tiempo, pierden valor por el hecho de estar expresados

y ser representativos de moneda corriente.

Al convertir los activos y pasivos en moneda extranjera a su equi
valente en moneda nacional, quedan sujetos a la pérdida en su poder ad
quisitivo en épocas de inflacidn, y, por consiguiente, deben conside--
rarse partidas monetarias para efectos de la cuantificacién del efecto

por posicidn monetaria.

Las partidas no monetarias son aguellas inversiones u obligacio-—
nes que estdn representando bienes, y por lo mismo, su valor monetario

se modifica cuando existen cambios en los indices de inflacidn.
3. METODOS PARA LA DETERMINACION
DEL EFECTO POR POSICION MOHETARIA.

A) El método mds completo consiste en:

1.. Determinar la posicidén monetaria neta inicial del periodo ajusta-
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da al nivel general de precios al final del periodo.

Sumar todos los aumentos experiemntados en las partidas moneta- ~
rias neth ajustadas al nivel general de precics al final del pe~
riodo,

Calcular todas las diminuciones en los periodos monetarios netos
ajustados al nivel general de precios al final del perfodo.
Determinar la posicidn monetaria neta ajustada al final del perig
do {pasos 1 + 2 -3}

Calcular la posicidn monetaria neta actual al final del periodo ~
{activos monetariocs menos pasivos monetarios).

Restar la posicién monetaria neta ajustada {pasos 4}, la posicién
monetaria neta actual (paso 5}; la difervencia es el resultade por

posicidn monetaria.

Un método alternativo de cardcter eminentemente prictico que se -

puede utilizar, consiste en aplicar al promedio mensual de posiciones

monetarias netas de un pericdo determinado el factor de inflacién al -

final del afio, derivado del INPC,

El efecto por posicidn monetaria se determinard y registrara al -~

final del periodo.

Para su registro se empleard una cuenta de resultados, debiéndo ~

llevar la contrapartida contra la cuenta transitoria en la cual se re-

gistraron las actualizaciones de inventarios y activos fijos.

4. DETERMINACION DEL RESULTADO

POR POUSICION MONETARIA
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Para esta supongamos tres empresas con posiciones menetarias dis-

tintas, sujeta a una inflacién del 80%

EMPRESA EMPRESA . EMPRESA
A B . [+
ACTIVOS MONETARIOCS $ 20 $ 20 $ 10
ACTIVOS NO MONETARIOS 10 10 20
. SOPORTADOS PORY
PASIVOS MONETARIOS (10} (20) (20)
CAPITAL (20) (10) (10}
POSICIGN MONETARIA $ 20-10 = 10 20-20 = 0 10-20 = (10)
RESULTADOS DE LA INFLACION: 80% de 10= 8 80% de0=0C 80X de(10)=(8}
PERDIDA UTILIDAD

En este ejemplo la empresa "A" tuvo una posicién monetaria larga
o activa de $ 10 que estuvo sujeta a una inflacidn del BO% con lo cual
perdié $ 8, la empresa "B" no tuvo resultado por la inflacién, y la em

presa "C" con una posicién a la inversa de "A" gana § B.

Con objeto de dar una mejor explicacidn de lo que estd sucediendo

vamos a analizar con detalle lo sucedido en la empresa "A".

1) Situacién ideal para no ganar ni perder.

Para que esto se presentara, necesitariamos que las inversiones -
y obligaciones de "A" mantuvieran su poder de compra y crecieran en su
valor en pesos en un 80%, estas cifras las manejaremos como "Cifras -

equivalentes" para no ganar ni perder.
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CIFRAS EFECTO CIFRAS

HISTORICAS INFLACION EQUIVALENTE

ACTIVOS MONETARIOS 20 80% 30

ACTIVOS NO MONETARIOS 10 80% 18
PASIVOS MONETARIOS (10) 80% (18)
CAPITAL (20) 80% (36)

2. Situacién Real:
Para ver cuales cifras son las que mantuvieron su poder de compra

y cuiles no lo hicieron, cuantificande su efecto, el resultado seria:

a} Los activos monetarios no modifican su valor por la inflacidn
siguen siendo $ 20 en lugar de $ 36 provocando una pérdida en
el patrimonioc de la empresa de $ 16.

b) Los activos no monetarios si incrementan su valor por la in--
flacidén, manteniendo su poder de compra.

c) El capital sigue siendo la diferencia entre los activos y los

pasivos.
ACTIVOS MONETARIOS % 20
ACTIVOS NO MONETARIOS .18
. MENOS:
PASIVOS MONETARIOS _f10)
CAPITAL: $ 28

En este caso el capital deberia haber llegado a $ 36, pueden ver-

se como hacen falta $ 8, mismos que son la diferencia entre la pérdida
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de los activos monetrios y la utilidad de los pasivos monetarios.

EN RESUMEN:

ACTIVOS:

MONETARIQS

NG MONETARIOS

PASIVOS:
MONETARIOS

CAPITAL:

CIFRAS

HISTORICAS EQUIVALENTES

10

(10)

(20)
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CIFRAS

18

(18)

(36)

CIFRAS

REALES

18

(10)

(28)

RESULTADO

16 PERDIDA

0

(8) UTILIDAD

8 PERDIDA



%)

CASO PRACTICO

Como se ha venido mencionando en este capitule, el resultado
por posicidn monetaria no es producto de decisicnes eminente

mente financieras.

Cabe sefialar que las cuentas a cobrar son un féctor determi~
nante en REPOM que se aplica al B-10 {*) . Es importante -
gque las empresas realicen un cdliculo, partiendo de saldos -
promedios de las cuentas por cobrar, come lo muestra el si——

guiente ejemplo.

Alfonso Pérez Reguera Mtz. de E.
Aplicacién Practica B-10

Instituto Mexicano de Contadores Pdblicos.
1989
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CONCLUSIONES

Sabemos que en la actualidad la mayoria de las empresas compran y
venden sus mercancias a créditc y como resultado de esta costumbre se
han creado distintos tipos de acuerdos y convenios de crédito entre el
comprador y el vendedor, obligando a las empresas a mantener un regis-

tro detallado de los clientes y proveedores a crédito.

En 1z presente obra trata de que todo lector al concluir la lectu
ra, sea czpaz de definir en concepto general que las cuentas a cobrar
representan las demandas monetarias contra los deudores de cuentas -

ablertas.

Al mismo tiempo, sabra distinguir entre las cuentas por cobrar y

otros tipos de partidas por cobrar.

Todo lector para explicar las operaciones de los mayores auxilia-
res de cuentas por cobrar, debe considerar como punto de partida las -
facturas de compra y venta que son los documentos para registrar las -
opéracicnes. Y avalado en su criteric podra determinar, icuil es el -

objetivo de cada uno de estos métodos?

(En qué se basa cada método para estimar las pérdidas y cuentas -

incobrables?

Solo ngueda agregar el objetivo que se llew’ a desarrollar en este
tema, que fue el conocer en todos sus aspectos los movimientos, orige-

nes, desarrollo, presentacién en el balance y, algo muy importante, cd
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mo se reflejan estas cuentas en el Resultado por Posicidn Monetaria -
(REPOM). Y la manera en que interviene la auditoria a través del Con-

trol Interno en dichas cuentas.

Esperando, pues, que toda persona que lleve a cabo la lectura de
esta obra, tenga como resultado un criterio y conocimiento para el ma-

nejo de estas cuentas.

. -
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