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Th'IBOCUO::ICll 

Ei1 un país coro el nuestro, en el qt..oe se han obtenido im¡xlrt.c.ntes avarooS en 

las áreas de pro:lu:ciál y en algunos casos en crm?R"ializacién, en el área -
de financiamiento los sistems que el soctor b:mcario oflB'.:'e, tanto oficial

ro10 privado, sigu?n siL'n'.lo los tradicicreles, faltan:lo nuevas fonn.1s de -
financiamiento que representen un factor que penni ta un acelerado cnximicn

to ya sea CCl1l2rcial o inJustrial. 

El pr:irrer antea:dente que se == curo m>:?Va fonm de firunciamiento en -
México, sobre q:eracicnes d•2 factora5e fue tn1 fimnciarniento de Cll'?ntas por 

cobrar " no dcx:trrentadas ". 
Ei1 el pasado existierai um gran vari~-Oad de rnpr<.'ó'as dédicadas al fimncia
miento de a.ientas por cobrar y se tiene cu=imiento de que Ja tünca rore~ 

cial mmejab3 volúrenes im¡xlrtantes de lo que se dcrr::mina " Cráli to en 

Libros ", que tiene aJgur13 similitud =i el financiamiento de a.ientas por -
cobrar. 

A partir de 1986 se desarrolló un gran interés en este tipo de servicio fi

ranciero, prrnovido fundarrentalJTente por las crecientes ne::esidades de capi
tal de tral:Bjo de enpresas industriales y o:m?n.'"iales, iniciándose de esta -

nnnera Ja op?racifo de nuevas enpresas de factoraje, así o::m:> de diferentes

mxlaliclades de estos pro:loctos financieros. A ¡::artir de ese aib las enpre

sas de factorirq twierai un crecimiento notable, especialrrente en el sector 

privado, la razón de esto es que en esa fo:ha los inteITTl?diarios financieros 
no l:Bncarios cnfrental:an limitaciooes le;pks par¿¡ otorg¿¡r o frn::lear opcra

cicnes de crédito a sus clientes. 

1\1 crear um enpresa de factorirq, ésta p:xiía tarar foocbs rrul timillcnarios

Y dispersarlos entre sus clientes taradores de créditos que se caracteriza
ren por ser enpresas acredita das y sol ventes. El 84% de las enprnsas en 



nuestro país, son r.icqueñas con menos de 25 empleados y no ~iene fácil acceso 

crédito bancario, siendo indisfY:!nsable que cuenten con instrunentos de fina!! 

ciamiento adecuados a sus nc-cesidades 1 por lo que se canprende mejor la flll1-

cionalidad del factoraje dentro de nuestro sistE:ll\3 financiero. Una caracte

rística de las empresas en crc-"Cimiento, es 1.J rn:cesidad imperiosa de capital 

de trabajo y de contar con apoyos y oportunos que apoyen su desarrollo. 

Debido a que es nuevo el si stana de factoraje en México y no se ha escrito -

nada sobre el misroo, es por ello que se ha tanJdo el t"'1\a para hacer una -

investigación sobre su funcionamiento y así poder dar wia panorámica del -

mismo, para que, aquellas personas que se interesen en el tengan la oportun!_ 

dad de saber caro funciona y se den una idea de qué es el factoraje. 

En el presente trabajo se presentará un amplio panorama del factoraje, su -

funcionamiento y demás características. Se usara indistintamente la palabra 

factoring o factoraje para los términos que sean necesarios en el desarrollo 

del misno trabajo. 
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CAPITULO 

EL FACTORING Y LAS FINANZAS 

GENERALIDADES 

D?"..ede el punto de vista etimoJógico la palabra Factor, tiene su raíz 19_ 
tina en el verga 11 Fe C'€'r\-?u que significa 11el ql.1'2 hace" \'lX:ilb1o al qui: 

se le han dado múltiples ao2r---iones. 

La palabra F'actorign y su <?timolngÍx:i rn tiene ningún significado csp::.....-ífi 

co éstt• térmiro t."S a02ptado IXJI' los i;.·o.:mornistas y fina1'K:i•::n:(:; d·? la termi

rY'Jlogía anglcsaj.Jna p:>r su utilización 1~n 111 gestión financicI'<l amerir.rlna.. 

En el desLl.rrol to di:.' este tJ'dixi.P utiJ.i::dr•-:-·r!!('I:; t>l t~'!'1idJ}J ('ll 0spr!ñc:i1 "FJ"-~t2 

ro.)?11 consick't'<.1n<.io qtY? se ojusta cun fil\:(:i.sión ~1 l.?. cY.mp1.:;ijidad de t:·stz -

op:radón 1 sienrb InglatE·rrtt y E.stn.das lJnidC;s los pdÍSl"°S que 10 han da.U.) 

un sentic}J universal, c-n Méxirn es Ut1'3 fi_.,c-nu d~: fln;Jn:::'i.:-imientD ~0b!'i? las 

cuentas po~ cobrar. 

R::idemos decir qui~~ el Factor aj:> C'·s el mnven:io que 02lebra una I nstituc:i6n. 

a lu cu.:il se• lP 11ar.1a F¿;("tt1r; q1.lli.....,n c..~.m pra a una em l)!Y:su. sus cuent:;s 

a o:·rto p1az.o, L1ci::pV'1ndo C:>l factcir les rles0u,:; df::' C\")btY1nz.J. 

Sin embargo el factoraj? presenta una modalidad que ccHGistr: en qu·:- t.Jm

b:ién puede celebrarse el c.untrClt:o, hl1ciéndose cargo de las cc1branzas, p.:

ro sin aceptar el t'K'Sgo. 

lb existe pnx:isión para situar el origen de la actividad del factoraj?, -

sin embargo ;a func'¿n r¡•J.0 cumple en la actualidad es distinta a la de

sus cr:ÍgGnr?S. 

&? inicia en la cultura Noobabilón:ica de Jos CaldEOS con la aparición de

un comisionista que mediante una comisión garantizaba a su comitente el 
pago de los cn§ditos otorgados ¡;or éste, sin embargo, otros autores ubi

can la aparición del faclnr en la antigüa civilización Romana. 
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A pesar de la dis."Ordancia respecto al momento en que apare:e el facto!', 

los aut01'2s L-,:üx:i1len en q1.10 a finales del siglo xrv y wiocipios del XV, 

es cuando el factDraj? evolLY.:iona a raíz del cre::iente :irHI .. ~rcam bjo 0.1rnCI'

ci.al entre E'spai1a 1 Pt.:;rtugal e Inglaterra c.Dn SLLS colonias <lel nu(:•vo mun

do. 

F:J factoraj:., tal cerno s0 CT)nCC'f:) actualmente tuvo Sll origdl en Jos alb·=

res de la Revolu.::ión InrJu:_;tri..31 di':'l siglo XVíll, rr:oL-iva.do p.:r la CT\:"-:ien

b: produx-iLln de lél Indu:~·ia Tt"'Xcil. Al 'i.:-r-::.e f~'l fabricante ante Ja ri·.~ 

a:sidad r:ie vender sus pP)CiuctJ.:s en men.:acbs nw··\.fOS, implicaba nu1n>:lU.)()S 

rir~;:¡.:·s en tPn-?r n.:1acin1~rs o.::)mi?n::-:iales c.,Jn (JJmpr·ador'C!s cuya :;.olvencia n:::> 

1~) t'l~a i_-1__,kcida.d 1 p-1n~1 'nci.::.1 o:m esto un juf~uo :;u copitd.l. 

A rctfa d\:: (':;te Til')'/~lli'_:·ntn f31 fl!ctcr f1.F? }a .soluc..-ión al. pro-.)b1'2ma ya q1F: 

fuú '21 qufon se c·n.::-rir~~C) de garant:i2ar Ja v.::nta, 0s{ t..-,-Jma el cubro (};;> la. -

misma. E~·t!: :ig'!!lt.1.-, o:-:\ fJ1~·u..>r, prontn tuvo la p:: .. 1.;.ibilidad dr:.1 ven•Jer mtis 

de 1o qu1.: t:l jndrn;t..r.i.al p.:::d:Ía produ.:ir y comenzó a {>?dÜ'K• qur~ 1e incre-

menta1·a los suminist.J\f:l, lo cual implicaba mr:iyor· inversión ¡:or parte dc;·l

industrial.. 

f:S "" t.Sl., rc·,"C"'P'u UH>'.'··· el fa·:·,_·:;' r.~1· pjc.:·;, ) fol'.Cjir 0:01nn frnardcro al 

otnrgar ún~icip::s !::J"_)Lr-: 1r.::'..: cd:ditc.-; c~e su clicntr~. 

En el siglo XVIII, en Estack:ls Unidcs, d•2bido al aumentn de la ¡xiblación

existe un dcsarrono de la industria textil, in::rementando É'sta la uti.Dza

ción de los facto1"2s, quienes finarY.:iaban la importación de las rnaterios -

primas pro:edentes dE- Europa fdvor~d.0n<b oon ,óstn ;¡ la industria E:uro-

¡:ea. 

La Inde¡:<2ndencia de les Estados Unidos origina que la actividad de los -

factores vea limitada a un ámbilD interro asesorando y financiando a las 

empresas americanas; adelantándole efectivo rontra meixancia exp:dida al 

factor, garantizando el crédi1D de los compradores medianm la firma <le -

un recito que amparaba las mercancías. 
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La actividad de los facrorl"S se ve inc."!>!menwda il partir de 1935 a ronsg_ 
cuenda de la depresión de Jos ai'\c6 30' s, ¡:or lo o:msiguientJ? los factnn'S 
aprovechan para fijar su_s oorrnas de créditn y de interés que aún cuamk) 

son un p_..-x:o mcís onenr.:DS que los bancarios, son caleulacbs wbn:: SiJldcc.

diar:ios. 

Esta situación propicie: la diversificación de las actividades de los f<ictl.>
res a on~as áP:as diferentes a la textil a partir de la d{cada d(~ 1cs (:(l's 

los factores americanos cn::ian grandes cadenas intPrnacionalc-s, irnplontán

dose en Europa, príncipalm..-::ntt:-: Pn Inglaterra, Francia e It.ali'1 1 siendo -

a¡:oyaclcs ¡xir les principa1PS bano:JS de los Estados llnicbs. 

En Méx:k::o, el primer ~ nb::"Lt-dente que se col)X(? del factoraj.? (~S en el año 

d0 1961, i1l T'\"'}éiUzarse en la ciudad de Monh:.'ITy, Nuevo Ll.:..-Jn, la XXVII -

Converción tla.donal de la Cámara de la industria, proptsr_1 se ü1troduj:1'a 

i:~~)t.J. e1:tivictnd financk·rn. 

D2ntro de los puntos más relevantl?'~ tratad:J'.'; en dicha Convención ¡x>demos 

mencionar 1os siguientes: 

El 1~xi.LL• r!cil f:v_~tcraj-; ~-'l 1c2!1Z.:'!<l:'l en F..stadus lJnid.03 

La rompra de las cuentas p:Jr robrar ror lus Instittcio

nes bancarias, pagando al mntado sin ninguna res¡x:m

sabiJidad, para el vendecbr. 

Un nuevo sistEma de financiam:ientn para empresas ron -
mayores ventajas que las fwntes de fi.na.n:ia.miento ya -
rooccida. 

En la ciudad de Guadalajctr·a, Jal., durante 1a asilmblea del VI Cbngrc-so

Hacional de Industrial<?s, J;i cámara Nacional de la Industria del Vestido 

solicitó a la Asociación de Banquerns y a la Secretaría de Hacienda y -
Cr'éditn PÚblim, realizaran un estudio del factoraj?; siendo el Banco Na
cional de Méx:iro, S. A., el ún:im que efectúo estudios profundos del fac

toraje, tantn en Estaclos Unidos como en Europa, creándose una empresa -
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que proporcionara este servicio, den:.>rninada Factoring Baname>x, S. A. de 

c. v. 

RELACION DEL FACTORiiJG EN EL SISTEMA FINAHCIERO MEXICAIW 

El factnring E:•s una institución intl?rmediaria, que ~or mPrli.o de ellas las 

empres-3:: obtienen una financiamiento ~:or la ven~1 de sus cuentas ~r O...'

brar ya qu~ éstas son activos de la t:·mpresa, que l)n cualquier momento -

pueden hwcer efect..lvo ror medio de la función d·.?l f¿¡c:tcr0j:i. 

El obj?tivo ó2 las Insti.tu::iún-:!s que se dr_ 1clli:an al factorino e::: el de im

pulsar la:; activicludcs ck1 .las cmpp:?sas industriales o cum~n.:-L-11c~s a tra

vés dr:>l firnnr:-ir1mir·nto d0 sus ·ci:it?ntas ~r)r mbrar h1isrrJnd;:1 par.:! 01lo rnaxi 

mizar •2] b-2n12ficio tanto a c:::.·rtD, cc-mo a lar90 pldzo y al mismo tiemp? el 

01Drga1~k·nto '~~· c_¡/~-~~t-,::·: ;¡ ~-\::-, r:·f!'.rrv.~·'.::J.:" que "1sí 1c IY..:·qui·~·l'.J!1. 

CUC:llT/\S PO!I C:OP!i/\I( FUl:;n-E DE Fl!IMICIN·ll wro 

La cu.:•nL:I v.T cobrar SLU'qf:• 0.)11 la.s Lransacriones c.Jmen ... 'ialcs y tiene: '.;U 

misma fun:::-iDn hasta la ,:.y_·tu,:ilidad; pLl.ra ver estu Jo r:odemo.3 cumplemt.."'n
tar e.un lo si9ui!:>r1lf_~: 

El cliente hace l~·?gar su pedic.10 a la empn?sa ror o.Jmur1ic.Jción oral, es

crita o h?1efúnica, l~sn:; se ttff'na al departamento d.: L1:,.?dito para su .:in.J.

lisis y de ser aprobad<.J, el aJ1nao?n d<? prodtx:1D'.:> te1~minados lo surte. La 

empn=sa mnserva ropia de factura y contra ri:ciOO, taJ.6n de embarqt.'e, -

rem:is:ión firmada ¡.:or el dE·udor o cualquier documento que a:imprueb:? la -

entrega o envio do? mercancja, es a.sí qLK:· nace la ct~nta ¡.vr cul.ircu·. 

El sistema tiene sus ventajas, es simple y sobre mclo señala el progrcso

realizado en una ccooomía basada en el crédito. f\:Jr lo tanto, una cuen 

ta p:ir oobrar es una deuda generada p:ir la prestación de un servicio a 

la entrega de mercancías pr"'via solicitud del deudor, quien oo ha dado 

una aceptación ¡:or escrito; esta falta de reconcx::imiento formal es le que 



distingue a la cuenta ¡::or mbrar del mnvenio de mmpra ¡:or la letra ele 
cambio o pagaré. 

Las cuentas abiertas a los clif'ntros y 1os efectos a robrar son etapas i.n
termedias en el prcceso de la ronvers:ión de las men:ancías ·en djnero con!'_ 
tante. 

A través de 1os con---eptos anteriores se considera que las cuentas ¡::or a:r 
brar representan el respaldo del crédito mmercial sin garantía, ya. que-
el fac1Dr utiliza estas circunstancias para ofrEO'r financiamfonto a través 
de la ces:iDn de los d'2r>e'<:hcs al robro ¡::or lDs bien'25 o servicios a los -
comprador<?s. 

Centro del Estado de Fbsición Financiero ele las empresas st: Pncll"-':>ntran -

las cuentas ¡::or cobrar, en el activo cin::ulante se r'2gistran bienes y de
rechos cuya realizac:ión generalmentf.' es a corto µlazo; uro d<? esto.e ru- -
bros Jo integran las cuentas por cobmr ro dccumentadas. 

ANALISIS DEL CREDITO EN GENERAL 

La palabra crédito proviene del latín "credem" que significa confianza, -
tener fé, siendo ésta el alma d<?l crodito. 

El cr..§dito tiene un papel muy im¡::ortante dentro del factora:)>, un p:m:<!n

taj? muy elevado de transacciones matizadas en el campo de las finanzas 
son a bas<? del crédito ya que hoy en dÍa se maneja más el crédito. 

En nuestro m<?d:io financiero se puede 0mplear el térmioo de dos formas. -
Una de ellas es el crédito que ocs conc<?d<?n Jos proveedores. Otra de 
<?llas sería el crédito sobre ventas que se conc<?de a los clientes. 

Los créditos de una empresa que otorga a sus clientes son estudiados a -
fondo ¡:or el factor que comprará las facturas, para poder asumir la 
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rc->Sp::>nsabilidad sobre el robro de las mismas. lJJs elt'rnentcG del crédito 
están intJ?graáos ¡:cr la ronfianza, el plazo y el tipo de pn-?stamo. 

El análisis del crédito se inicia a través ce visitas a las empn:>sas que 

presuntamentJ? pueden ser aceptadas como cedentes, así como ampliando la 
información a empr..:sas qlJ(' lo solicitan y que conx..:n la existencia d•2l -

factoring, (:;'S como 1n gen:ncia de promoción del factor ofn."C'€' los servicios 
de financiarni2n1D. 

Si el promotor tiene 1~xito y Jogra interesar al empresario sobre los servi
cies y b.:ni:ficios, é;tc, d•~1 h:?rá prop:ird~nar el factDr la infurmación rv_'{_--c-

sari.a para .;.1fectuar :e.u c--stu<lio de crédito. 

Paro clnrgar Pl <:i"'"~·ditJJ p-Jr- inc·dio del finan:.ia.micnto r:r0bre cL11.:-nt;1s p:::ir 02 

brar, se dr.::b::r{1n cDnsick?rar lr\.'S as[)2ctCG fundamentales: 

1 . Haa:r un estudio m.i.nucioso de la.s solicitudes 
ele c:rúl.itD presentadas p:ir lrG ¡:x6ibles cede!! 

L<:s. 

2. Fijar los ¡:x>rc-entaj:>s de anticip:is y el montn 

d~ la tinca de cP5dito qtE• ofr<~can ad~uados 

márgenes de sf?guridad. 

3. Controlar adecuadamentr :tas operaciones del 
cedente durante la vigencia del OJntrato. 

Estudio del crédito sobn~ t;>l ¡.>tú5p.;;\.:lD.- El ;:·~px1.D d<?~rrl presentar 

lcG Estados Fina ncir.rcs de los Últimos r.eriodos sedales, de lr6 cuak-s se 
precederá a hacer un previo análisis, además se solicitarán !'2lerencias -

que suministn?n infurmación sobre si la investigación se llace a fondo o -
se desecha el prospec:to. 

No existrn estándares mínimos para un pr<:Gpc-<::to, los riesg:>S pll'?den ser -

aceptados en algunos casos, aún cuando los Estados Financieros indiqL>2n-
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relaciones ro favorables, ya que pueden hal:>.?r circunstancias que m!X's

tren un marcado mej:iram:iento; se del:>2 buscar un equilibrio saludable en 

relación a la situación financ:iJ?ra general del prospo:1D, así romo la ca
lidad de las cuentas por cobrar. 

ExistE una serie de condiciones que deberán ser cunsideradas al aeüptar 

un prospecto tales romo: 

a) La calidad de las empresas a las cuales el 

solicitantE vende mercancías o servicios. 
b) El riesgo moral involucra<b 
e) La posición financiera del solicitante 
d) La ¡wición del !X>licitante en relación i\ la 

com p:?tencia. 
e) El monto de la linea de crédito a otol"garse. 

Si el estudio de Jos puntos anteriores muestra que el solicitante tiene 
cuentas por robrar aceptables y que Jos anticipos qll€ sean otorgados p:)r 

el factor servirán para qll€ la c:edenll?, pueda aprovechar descuentos so
bre las compras que éste realice e incrementar sus ventas al grado que -

sea seguro que obtendrá un beneficio será conveniente continuar ron el -

estudio del crédito en Jos pasos siguientes: 

El primer paso será la solicitud de referencias a bancos, financieras, PJ'Q 

vecckir'l?s ett:., que indiquen el monto de Jos créditos cx:mcedidos, el tiem¡xi 
de o¡:eración ron el prospo:1D, la puntualid¿¡d de Jos pagos, así como Jos 

plazos otnrgados. 

Q:lrno segundo paso será, efectuar el análisis cuantitativo de Jos Estacl::s

F'inancieros presentados por el prosJ:€C10 y que de preferencia hayan siclo 
dictaminados ¡:or O:mtador Púb:&u independiente, verificando los asp:?ctos 

siguientes: 

a) El monto de capital de trabajJ 



12 

b) El monto de capital contable 

e) Utilidades obtenidas durante Jos últimos ej:•rcicios 

d l Generación prnpia de eff':tivo 

e) Ventas netas anualizadas 

Haa?r mención de 1us prin:ipa1As razones financieras mmo liquid(?Z, sol

vencia, esLJ.bilidad financk·ro, n..Jtación, tJntn dt:- c1Jt:ntas p.Jr cubrar l'>

mo de Lro inventari.03. 

Qln é5tDS ¡-DdClílOS a p·>:·,iar qU0 el estudio de cr<7clito que efl'ctÚil el fac

l.Dr a sus prcsp::ctr:::-., C''.:» de lo más c::omplc·to y esto se justifica, ya qiJ•-' -

ro hay qu~-. olvidar 11uc' se tr·ata de un C-Tédito mn garontia di: CU'?nt.Js -

PJf' c.ul;i'uJ' C· ld •:"_'r.¡_;,:; '.:._. J:~s m~.ma:.: 1 L::1s cunl.P.s tielí'?n un grado de -

ir0x:u¡:¡::rabilifl:d maycr ··¡l:•_~ si se trat.Eu·a de· títuJos d':: cn:?dito. 

En el :;i~¡uir_,n1i:: CLnrJr:• 'J•"' mu•,::.:;tran los pa:.:;c.s a se~1uir en la autorización

dP un cn~dit.o. 

se n:cib:., la cb.::'.2 
mentación 

si cis refi.:'wnci, 
bcincaría soid::'.itan -·¡ 

-_r_~_r_e_,.,.,_.nc_i_a_s_d_E~-·~l~·,~··_n,_-'_'_º~y~· nrnvi::-edorcs 

se ~-0Licita un 
invest:igaUor qu0 

la l'B:'.ab2 

si la 0:fe~,ncia es dr:i prC>
veedor, se ela tora uno cap
ta solicitud de información 

se verifica el estudio se cfi::ci.:ua e1 .-.stwho <11:-1 
,_re_a_liz_._a_do __ d_el-.-"p_rDS_~r~_"C_t_o _ __,~--~~~---< ~dito 

si existen dudas en el 
estudio 

.;e cvrnp1emi:nw. el C'3tudio 
1-------11 .:un loS datas que sean 

o-------~~--~• nec--esa.r-ins 

se autodza el crédito 
según las ¡:olíticas 

establecidas 

:on lai datos obtenidos se 
lf-------13naliza el prosp::"Cto p::ir el 

!Jir'\o"Ctor, Gel'i:'nte y Analista 
de Crédito 
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El otorgamiento de crédito representa para una empresa financiera 

una de las funciones más importantes 1 ya que puede ser comparada
con la función de las ventas en una empresa industrial o comer- -
ciul, por ésto es necesario que no se pierdan de vi.s~a los sigui()!! 

tes puntos: 

a) La fijación de la cantidad máxima de crédito que 
se puede otorgar a un cliente (línea de cr~dito) 

b) El plazo razonable para la recuperación del cr0di to 
c) La utili<iad que se dcs•?J per'cibir por el c;:ipital 

prestado. 

Para otorgilr una línea di: crl;di to, la exp•:riencia 110 0s tcibl•?cido

normas y requisitos de carácter 9cim:-t\1l para la concPsión de LTb
ditos, entre los que pucJcn citar·se los siguientes: 

Estudio de solvencia moral y económica del solic:ít.:lnte.- RopI'c-
senta la buena reputación que goza ur.<J cmprcsu C'l1 C'l mc·dio f'n qui_::· 

se desarrolla sus actividades c•r.on(irnicas. No sólo es oc.-:>ptablt.~ -

como sujeto de crédito por poseer b:ic•nes que en forma muterial Ci:':! 
ranticr!n el CTt~1dito solicitado, sino que debe tomar c;n cucnL:1 quL' 

lleve un des.:irrollo razonablemente ordenado con sentido de r€·spo!]_ 

s.:ibilidCJd y cumpliUa en sus cumpromL;us. 

Capacidad de pago.- Consiste en determinar si el solicitante es

tará en condiciones de pagar el préstamo que reciba, riguros.Jmen

te a su vencimiento. 

D estudio de la capacidad de pago dt>be efectuarse en función del 
tipo y monto del cr6di to que vaya u cor1ccdersc, pues no se puedc:

aplicar el mismo criterio a un crédito quirografario que para un 

crédito r•?faccionario industrial, en el primer caso sólo sería ns 
cesario tomar en cuenta los ingresos regulares, en cambio en el -

segundo, tendriarnos que realizar un complejo estudio tomando en -
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cuenta la capacidad de produ::ción, aceptación y demanda del artículD - -
prodocido1 ventas probables 1 ccstns y gastes regulares y extraordinar:icr.=

o cualquier otro factor qu<:> pueda afo::tar los ingrese-,; o la estabilidad -

econ6mica y firanciera de la empresa durante la vigen: ... ··ül d'2 1a Of>2radón. 

F:S mnvenir?nte aclarar que- el hecho de que una empresa se.:1 de amplios -

t\?CLrr'Scis o:unSmicos no n?-=."(:sariarnente lf· dan capacidad plk'S puede darse 
el caso rJe qu·:i µ:-,-sea g1·ani.:!,:;s prop]edad?s qtP ror rii· .... ·+:>~,as causas (.:istl~n

:i.Jn prud u.:ti'.· .:is. 

Cualquier empresa en un caso semejante, aún cu;:indc, SllS pn. .. •pii:1 :.t:.'-!,.:"s n? -

presenten valeres J.:.• o~•nsid·2rac:i6n 1 pUC'rJ•:-' car8:T·r di? capdci<lad de pL190,

si las ut1lida::.ks d•.? sus c.::tividadt)s pril1<_'ipi1k'5 n..1 J..:,m ucstran 10 (._.,:;nl1'Ll

rio. 

fr)r otro la~b, se: J.0\")-? tomr:r en cu2nta qu¡:: ~.(-;- traLJ 1j.:- una. 1_~111pr('Srl qu-:::

tr.:mga mu·:~\:0 t.ii_:-·mp::1 C:ci radicdr 0n 1a 1oca.1idad, qu:: sus inve>ntark.-:;; y sus 

negccios ('St(n ubica.ckJ".3 1.k•t1u-o de la zona 1 pl!<é:"'S la experiencia en materia 
de cr{•<iitu ha demostrado quP cuando 1xi se wma en cuenta t?Ste asp:?Ctl) se 

llegan a dar cascis de em pn::,sus que como no tienen nada que las retenga

en t:il l11grw·, desapart~i:n d0 improvi.c,o dej3.ndo fu0rt.r,s adeudos p.?nd:i.entes. 

Garantías.- En el o'2dilD se concc:en c.bs clas12s Ue garantias, ref'.30na1es 
y reales, las pr:imeras 1:.."Stán r'"?presentadas ¡:or el propio suj?to de oi-di

to, atendiL~nrJ:i a su solvencia ecurr.Srnica, a su capacidad d(.! pago; en -

cambio las garantías reales pueC.en ser representadas r.or pr-endas, mej)r

dkho prend.Jc.ias hip~t:E>'.:arfas o fiduciarias. 1..os ¡¡nteriores sen los req~ 

si1D5 mínimos que se detx?n ronsid•2rar en •:l oto1'gar:icnto d<Cl crérii.to y ~ 

drán variar en función de las rondiciones del m:ismo y de las ern pt'tsas -
de que se trate. 

DESCUEITTOS DE DOCUMENTOS 

Existen dos formas de descuenms de documentos que son: 

1' 



a ) Créditos en libros 
b) F actDrización 
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Credito en libros.- Se establea= en la Ley General de Títulos y Op•r·aciQ 
nes de Créditos en sus Articulos 288 al 290, en cbnde se menc:ionan las -
bases para la DjX'ración de este creditn. 

Los cñ."ditos abiertos en lL1S libro..; de Jos comerciantes ¡:odrLÍn sr:T obj?to

de descuen1D 1 aún cuancD rD t?!."";tén amparados p:,.r útuJos dl' crédito 'sus

critos pJr el deu<br, sif:.mpr'2 que se reúnan las siguíentr?s O.)rKlic:iones. 

a) Qur.: los a~dfros sean exigibJ01:; cll t1?rrrdro d,.,! ri:mtrlltn 0.Jn 

previo avi.c.o y ¡:or escrito. 
b} Que el deu(icJr hrlyLl rnanif.-:-~;tacb rcr' c-:.:::-rH~:: su n~.'nfi.:nnid:~,J 

con la existencia del cn?dito. 
c J Que el oontrato de descuento se haga mnstar <'n ¡nliza a -

la cual se adicionarán las rotas o n:laciones que expr'2sen 
creditos descontados' con mención del n::>Jn brc> y dom:icilio -

de lOs deuoor'2S, del im¡:or·te de los creditos, del t.i.¡x> de -
inten?s pactado y de los términos y conclicior>2S de pago. 

d) Que el desmntatario entn?gue al de'"'oCJntador letras giradas 

a la orden de éste, a cargo de los deudores, en los térmi
nos convenidos para cada cn?dito. EJ desoontaclor m qUL~ 

dará obligado a la presentación de esas letras para su -

aceptación o pago, y sólo ¡:odrá usarlas en caso de que -
el descontacbr lo faculte expr'2samente al efecto y no en~ 

gt1" al desmntador, a su vencimientc, el im¡-orte de Jos -

cr<?ditos 1-es ¡B::ti vos. 

El desccntatario será, oonsiderado para tndos los efectos de Ley oomo ma!l 
datario del descontac.'or, en cuanto se refiere al mbro de los créditos ma
teria de descu-2nto. 
Fbr Último sólo las institucior>?s de cn?ditc ¡:odrán celebrar las o¡::eracio--

nes a que se ref'iere esta Ley. 
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En la. prfictica lLls instituciones de a-.&dito, para ld m?oción dt? esta ft.v..:•!J. 

te de finan:;iairdento, estabk.~:en un contrato rorr:1ativ~J en el cual se esti

pula lo sig tli.ente: 

Dentro de sus declarciciont:s, el client:e manifiesta. el giro de su compaíl.ía., 

así romo su domicilio, ¡:or otra parte d"'<:lara que los prY,ductDs de su em
pn?sa los vende a Jos .:.ilma02nes e industrias a plazos rormah:·s del mereª 

do y en ningún caso i:ixceden de S•'J d:L:is 1 abdendo en todos los casos, el 

crédito en libras corr't.'Sp:mdientP.s y que pa.ru esta.s op-:racion<:..,s, exticnd1....._ 

ootas de remisión o facturas en cuyas o..1p:ias Q.)t·1sT>1 la n::cer:ción de la -
mercancía qL."€..:i amparan. 

Fot· otra par'te, dentrD de sus cláusulas, se marca la linea máxima de 

crédit:.1 otorgada al clicntC', para éstn, el bnnm se basa Pn l!Js Estados -

Fínanckn:)s pn:.:iron:.ionadc::s ~Jr el clientI? en lc6 qt10 se !'\?ali;an estudicis

para tener una id0a de la situación financiera df:?l cliente. L\?nt:ro de e~ 
tos estudios el bann) 0:aliza investigaciones c:on !'?ladón a la regulari

dad con quP el clit?ntt· cwnple con sus obligo.ciones financieras o oorma

les dentro d'=l giro d<?l mgo:::io, dentro de estre limite de cn\dito E·stipula

do, m quedarán 01mrr""'::>ndidos 1os inwn:sr.?<-.:;, comis.ionc-s y gastes qu0 de~ 

rá cumplir el clientP. 

Las partt?s con·..r.'..Pn•.:n en que será facultad del batlOJ aceptar el dr2scU('nto 

de los CTl?c!itos abiertos c'n libros que le sean pro¡:ordonaco:; ¡:or el clic!) 

te. Para ésto el bar:cu efEctúñ una S(>lec'C'ión previa sobn':) las ct10ntcs 

p::ir robrar del cliente, cun base en las investigac:ioni:s de cn?tlito. Las 

condiciones en que deb:?rá el cliente entregar al ~aneo las cuentas p:>r <'.2 
brar. serán l.:i~ siguiente:;: 

a} Que las cuentas rnr cobrar sean exigibles a fecha detr.1rmi

nada. 

bl Que el deudor manifieste p:ir escrito su mnformidad mn la 

existencia del CTl?dito. 

e) Que el cliente deterá en°'2gar al ~'anm !As nJtas G'? remi

sión o facturas que esp?cifiquen el valor de las mP.rcancías 

entre¡¡adas. 
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Entregará así mismo, letras de cambia g"iradas p:)r él, a la orden del -

banro, a cargo del deudor, ¡:or el mismo im¡xxte de los creditos abi.ertos 
en sus libras y cuyos vencimienms del:en de cornc-s¡:onder a Ja fe-cha dc

pago programada. 

Facmrización.- Es un arneglo formal y continoo en q1>2 una institución
( que en adelante demmin¿¡r;cemos facmr J, ilSUllH? la furción de c:Ñditl_-,s y 
robranzas de una c'Dmpañía ( q'ui; en adelante dr:mminai'?mos cliímte), y 

mmpra las cuentas ¡:or robrar que vayan generando, propias del gi!D de· 
la rompañía, obligándc6e el cliente únicamente a demostrar la legit:imidad 
de la c1.10nta pJ!' ccbrar, y desligándose de la res¡:onsabiliciaá c:el ;,,19~~ 

dicha cuenta. Para la. op:.oración de un sistema de factorizacióri, det).,""

rá 0latDr¿u-S1? un oxitrato g>:'ni:?ral en el que se n.:>rmarán las rondiciones 
en que se va a o¡:€rar el sistema. 

Se deberá estipular en dicho rontratD, la ao>ptación del cliente de vender 

al factDr las cuentas pcr robrar y la aceptación del factor áe rom prar di 
chas cuentas al cliente, aclarando q1.Jo2 sean las que se generarán ¡nr m2 
tivo del curso ordinario del negccio. 

El cliente deterá dKlarar que todas las cuentas v¡¿•ndidas al factor, se
rán obligaciones ciertas de sus clientrs, no suj?tas a comp:nsaciones, ~ 
clamaciones o descuento de cualquier naturaleza, deberán establecerse 
que el factor accede a pagar OJmo prEcio de compra, una suma igual a
la cantidad net<1 de las cuentas ¡::or ccbrar que acepta en rompra, calcu
ladas sobr" las me pl""S condiciones otDrgadas a cada cliente dcduc'.il?ncb -

el cargo ¡:or facmf'izaciün. 

Sl cargo por facmrización siempre será un ¡::orcentaj:> fij:J de la cantidad
neta de las cuentas por cobrar ccmpradas. La tasa ccrres¡xmdiente PLie:
de variar depcndiendo de· las ccndici..ones sobre las cuales el cliente ven
de a sus client:..-:.s y al tiJrnaño de su empresa, siendo la tasa más baja si 

las rondiciones del crédi.tD son OJrtas en cuanto a plazo, así cerno si re
presentan un volumen al!D, aplicáncbse una tasa más alta si lOS plazos -
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son largos y el volumen p-quei1o. 

El cargo exacto por factoriz¿¡ción es f-ijado ¡:.or un acuerdo enU'e Pl factor 

y el client12 y ést:P dep2ndorá d0l r:iJ?sgo rtJrm¡¡l de crédim, el valor pro

medio de sus cuentas ror cobrar, el pzDmedio rle vr2nta anu.Jl r;or cliente 
y cualquier otro motivo que efectl:e el riesgo de c::rédi1D y el monto del -

trabajJ requerido p,wa su o:inuul adECUildo. 

ASPECTOS LSG/\LES 

Para la orx:r.Jción práctica del sistema factnring, se hace nca:."-Saria la -
fir:n.:1 .Jn 11n prinH::>r CDntrato que será E'l de promesa de cesión de o-édi

tDs rnercantilp<.._;, y en base al cual se celebrarán ks <....'011tl'.J.tLXi de c--c·sión, 

p::i;teriormente este centra to contjene: 

Dc..-.claracioncs.- Cada una du los parlPs dt:oc:larará pr:imero su dPmmina

ción o razón so ... "'iill, y rJc~;d1} lu1?go su obi?tD so::ial y 1os rombres Ó.? lcis 
aroderados QUE' la f\?pP.>SC•nten, así. mismo manifiestan SU voluntad en Cl."'

lebrar el oJntrdUJ y :iju:.;tarsc CT 10 que en él se pacte. SI? definen tam

bién algurDS t.6rmiOCiS o ic:0nficiaciones Qt~C> .se utilizarán a través d·?l ct::: 
sarrollo d<2l o:intrato, cjc'mplo: 

Q.)mpradof'0s, cp:?dito, cc·dente, cte. re obj.~ti:).- La obli~wdón de las 

partes a celebrar uro o más conu~o.1rG de cesión d.12 cn?ditc.6 1 dentlr..) del -

plazo de vigencia Jd pro¡,io ,c>Jr;t:'2'D. 

La facultad del factor de escoger entre los o'éditos pl"''Sentes o futuros a 

favor de la 02deentr,-. los que el factor determin-.:> reservánckx;e el den?Cho

de re:hazar a les compr¿¡dores que no reunan tDck.'6 los r'2quisitos. !)2 -

los compradores que ""1 factor a02pte, se le det:>2rán ceder tocbs Jos c.Téc:Ji 
ta;, 
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Aún cuando el factor haya aceptado a un d<:\:J'rmiJ1acb comprador, si PJS~ 
riormente determina que no es <JCP.pt.._1ble, lo put:ide excluir. D:?l anáDsis

que realiza el factor sobre los creditcs determinará cualJ2s aO?pta ron !'\_~ 

curso y cuales siJ1 recurso. Para este fin la cedente pro¡:on..--:ionará al -

factnr toda la información que éste requiera resp:x:to a los rumpradores, -

incluyendo Jos Estacbs F'inancieros o cualquier otro documento r¡ure dem1J<?~ 

tre la situación financiera de Jos mmpradot"'-'S, así romo la información -

sobre el origen naturaleza, !Prm.in:.s y mndicion<O'S de J0s créditos. 

El plazo duran\:J' el cual el factor estl2 dispLPsto a c.tnrgar la suma de di 
nero para adquirir los crédi\DS a cargo de cada rompruc\or. 

D? Jos anticipos.- Las partes ci:invif'ncn c•n que previa solicitud de la e~. 

dente el factor podrá otol'garle anticip:z dc3dc la fecha en q1p se cele-

bren los contratos de cesión de créditos mercantiles. 

Se fija la suma liasta ¡:vr la cuz.il solicitar el anticipo, generalmen\J? se -
estabk-O? que el factDr, afectuará l'StcG anticipos 90 <lías ant>.'S de la re~ 

cha de pago de los créditr:s. 

La cedente ¡:oclrá solicitar anticip:>S, qu·2 en ningún montD excedePán di? -
la lÍnea de anticipos que se haya fijado, hasta p::¡r un "X" ¡x>r<X'ntaj? -

del valor nominal de Jos créditos efe .. "'ti.vamente cedidos al factor, en el -

momen1D que la cedente solicite cada anticipo. LDS intereses que causa

rán dichc.6 anticipos y Ja forma en que la cedente Jos pagará al factor. 

Los anticipos y sus intJ?reses quedan garantizados ron los créditos cedi

<lli al factnr, ¡x:>r lo que la 02clente manifiesta su conformidad en la que 
el pago de los cr>éditr:s cedi&.:is se aplique o¡:ortunamentJ?, primero el pa
go de inteR>ses y después el pago de los anticipos. 

La furma en que el factor entregará a la cedente el prodUC\D de Jos cré
ditos cedidos y la suma principal insoluta e intereses ele los anticipos. 
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D2 las cesiorn?s con rc-c~_s.- Las O?siones de créditDS cun n:curso se -

harán: 

Sin reserva ni limitación alguna y comprenderán 1DS dvR<::hos accesorios il 

dichos crédiros, tales c'0mo el denxho de cobro de los intJ?reses qu"' en -
su casei hubieran sido pact;;Jd..:is, las 9aranóas otorgadas en reladón con
los mismos créditoS y en generill trn:bs 1.(5'. d•:n..-'Chos qu~ :-;t.• deriven dr: los 

créditos cedidos ( ilrticuJc 2032 del GSdigo Civil péu'.J el ClStrito Fedffal). 
La cedente será resp:J11SiJblc de la. existencia y ll'gitimidad de la:; créditos 

cedidos así c:omo de 13 solvencia de k-..s cnn pradoi'E'S. ( ArtícuJo 2(},12 del 

a':>digo Civil para ,,¡ l!isl:ri\o Fedeml). 

La cantidad que el factor pagar.J a l¿i o..:cJ._)ntt:· (:i.:,rr.o fif·~-<·i~-.' el>:! lfls c":'?sio

nes, el lÍrnitc de ti.emp' en el cual el factor pagariÍ o aplicará el saldo -
de lDs ant:ici.IXJS y d pi•,'\Cio pactado pcr la cesión d<> cn?ditos. 

La obligación de la C'2cientt' de rr>em bolsar al factDr Jos cargos 11"".:hOS p:ir 

]¡¡ &::ciedad Na0.onal de cnóditn. !E las c'2Siones sin rH:ur_,o, para estas 

C"2Siones se requif>re además de las características que S·? señulan para -

las O?Siones mn n:--curso son las siguientes: 

La cedente r'2SPJnd'7 ele? la existencia y J?.oi.timidad ele los créditos cedicks, 
JX'ID no de la solvencia d~ Jos compradores. El factor adquirirá créditos 

a cargo do un ccmprador durante el plazo de vigencia qu-2 resp_oeto il és-
1» hubier<> sc·ñalado. Así mismo el factor señalará el númem de días que 

deb?rán transcurrir mn ¡.oster:iDridéld a qt.><> kG bienes o sPrvlcios sean -

recibidos por el comprador· resp_oet:ivo, para que- el factor ¡;ague 105 mdl,_ 
tDs cedidos. 

~ J.as garantias y obligaciones d<: la O:'dente.- La c.-cdentr> dr:t;erá gara!} 

tizar al factor, que les cr€ditos sean en las piaz.:is y en f•,d1as que pr<'
viamente determine el factor. 

~l precio. - O:lmo OJntraprestac:ión por las o¡;eraciones a que se refier<'-
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el contrato, la ced"nte pagará al factor una cantidad equivalente al "X"
p::>rcien1D, de Jos cróditos o:>d.idos al mismo. 

La cedente deterá pagar esta cantidad al factor al mornenlJJ de celebrar -
Jos contra1Ds de ces:iones c:on o sin recUF.n, o en su deftcto, el factor ca;: 
gará a la cuen12 de la cedente. El pr=:io de ésta contraprestación podrá 
se modificado por o:invenio postl?r:ior entre las partrs, en razón de las c¡¿ 
racterísticas de Jos créditos con o sin recurso que la cedente ceda al faf 
tor. 

D? la terminación anticipada del contrato.- Fbr lo ge110ral la duraci..6n -
de los a:>ntra1Ds de fac!Dring es de dcce meses, el factor wndrá dero:ho -
a dar por terminado anticipadornente el contrntD así corno los anticipos, -
exigiendo el vencimiento de Jos mismos. 

D?l incwn plimientD.- El fae1Dr tendrá derB::ho de ronservar y retrner to

das las cantidades adeudadas a la ceden1J?, sí ésta incumple con cual-
quiera de J.¿is disposiciones del contrato y hasta en tnn!D cumpla a satis
facción del factor ron lo estipulado en el mismo. 

TIPO DE FACfORAJE 

Es indis¡::rnsable establ!2Cer, Jos distintns tipos y técnicas que el factor -
ha utiJizado en su" operaciones desde que ~tas se iniciaron. 
En Méx:iro se utilizan desde la d6:::ada de los 60's, técnicas que han sido 
generadas en otros países mismas que se han adecuado a las l'l«:!?Sidades 
financieras que tienen las empresas. 
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A o:mtinuación se ex¡Dne un cuadro siooptico de las t:knicas utilizadas -

¡:or el factor. 

Distintas tá:nicas 
operativas utiliz!!_ 
das ¡::or el faCUJr 

TÉcnicas Primarias 

Otras Técnicas 

~
tor colonial 

iea antigüa del factor 
ilo mevo del facto:' 

~
torio;¡ al vencimiento 

ctorir>;¡ convencional 
ctoring Nacional 
ctoring Internacional 

"Écnicas "íl México f'factoring con r<o'Curso 
' - L!:;ctoring sin ~urso 

Técnjcas primarias.- Las actividad::s pn)p.ias del fit1Llnciamiento sobre -

las cuentas JDI' cobrar', a:inccidas a través de la historia son de vital i!!} 

¡:ortancia, para el desenvolvimif'ntD del comercio tantn en Eurupa romo en 
América, y es aquí durante su colonización dl' los factor'?s a:insideraron -
que, este ambienté' era pn:ipicio para el desarn:iDo del factoraj>, sin em
bargo tuvieron que utilizarse tkn:icas que f1.Jo2ron arordes a las circuns
tancias que evident.emenb? eran distintas a las euro¡:cas, ¡:or ésto que las 
tÉcnicas primarias resultan de gran im¡::ortancia para el desarrollo del -
factor. 

a) Factor Colonial. Este ti¡:o de factoraj? actualmente so? e!.! 
cuentra en desuso , YiJ que el factnr recibía las men:.:.:!n
cías provenientes de Ewupa l'?sponsabilizandose de éstas, 
para organizar su venta, garantizándose el cubro a cam
bio de una rornisión. 

b) Línea antigUa dc>l factor. A mediadus del siglo XIX, se-
origina esta técnica de factor-aj: la que se caracteriza -
¡:or la expecialización de Jos factores en actividades fi
nancieras y la recu¡:>=ración de cn?ditrs, ~sumiendo la -
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resp:msabilidad de los creditos in..-ubrables, así oomo de 
los antli:ipos solicitados ¡:or el cliente en caso n:~'E'sado. 

Esta forma de factoraj: deja en segunde> térmitD las acti

vidades oomerciales a las que dedicaba el factnr. 

e) EsbJo nuevo del facmr. f,st,? ti¡:o d>? facmr, se declicaba 

al as¡:edD financiero utilizdndo más profundas, que~ en la 
linea antigüa del facmr en donde existían operaciones y 

amsocusíones de crédito muy semejante a la actividad ban_ 

caria. 

Otras téc:nicas.- Además de la ya mencionadas existt'n otras, qU(' a con

tinuación se mencionan y son: 

a) Factor aj? al vercin;i•.::ntD. Se trata de contratos l.!e factn

raj? que ro utilizan el financiamjento propiamente dicho, 

el cliente utiliza del factor el servicio de oobranza, algy_ 

nas actividades admmistrativas, y al vencimjentD de las

facturas el factnr abona el im¡:orte de éstas, en cuentas
de cliente, aún en caso de falta de pago del comprador. 

b) Factnraj? convenciona. El factor ad'2más de adquirir las

cuentas ¡:or robrar, garantiza su buen cobro y concede Ja 

posibilidad al cliente de solicitar anticipos, estr:s pLPden 
ser totales o pardales, sobre el monto del cr\Óditn ced:i.do. 

c) F'actoraj¿> Nacional. Es el fmanciamjentn de las cuentas
¡:or cobrar que se realizan dentro de un país, es decir,

que tanto el factor como el cliente; desarrollan sus acti
vidades comerciales en el ámbito Nadonal. 

d) Factnraj? Internacional. Se practli:a cuando el clientl? y 

el a:im pradvr residen en países distinros y se arostum bra
dividil'los en: 



- Factnraj2 de Ex¡xwt.ación 
Cuando el factor adquiere los cn§ditos de sus clientes hacia deudon=s -

extranj?ros. 
- Factnraj_• de Importación 

Cuando el cliente d•21 factDr es un extran.f.>ro que se compromete a ce
der JDs cn§dita; que él >Ddrá tener ron clientes del paÍS irn p:>rtadcr • 

Técnicas en México.- Actualmente en México se op:?ran dos *nicas sobre 
el financiamientn de cuentas p::ir cubrar, mediante la o~sié111 del der~ho -

al robm de los créditos. 

El factnr SÓlO intprviene en las robranzas y financiamiento, en ningún eª 
so es res¡xmsable de la cantidad o características del bien o servicio que 
ampara dichos créditns, relilción establecida originalmente entre el ceden

te y el romprador t•n un mntrat.o suscri1D ¡:or ambos. 

a) Factoraj? con recurso 
El factnr ofrece la cedente, por la oesión de derechos de las cuentas 
por cobrar, un anticipo que variará en promedio a las 2/3 partes de 
la línea de créditD autorizada por éste, es dEOr, el cedente es finan 
ciadc con aproximadamente el 60% del 1Dtal de sus facturas cedidas. 

Es característica esencial de este ti¡:o de financiamiento que el fac
tnr conserve el derE<:ho de devolver a la cedente las facturs no pagª 
das en la fecha de su vencimiento, pues no acepta el riesgo ¡:or fal 
ta de pago del ccmpruc!cr de la ccdentr: y ¡:or lo tanto, 01 factor -

tiene dos recurs-.os para la recuperación del antici¡:o, primero la ce
dente y por acuerdo del factnr ro se las acepta ¡:or no reunir las -
condiciones contractuales, el factor Je cobrará intereses generalmente 
a la tasa bancaria vigente. Este tipo de financiamiento es también
conxido como "pigmentación de las cuentas ¡:or robrar". 

b) Factora;F. sin recurcJJ. 

Esta IÉcnica de f:inanciamientn sobre cuentas por cobrar está caract:g 
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rizada ¡:orque el facto1' adquiere ¡:or medio de la a.'Sión el der'E<.:llo
del cobro de las facturas, anticipáncl:Jle a la cedenre en promedio -
las 2/3 partes del total cedido, disminuyendo ¡:or la resp."°-va co

mis:ión y entregando la otra parre al vencimiento de la factura, cu
briendo el riesg:> ¡:or irrecuperabilidad y aunque suc<>d:iera esta con 
tingencia, el factor no ¡:odrá utilizar el recurso de devolver ni can 
Y-ar ¡:or otras las facturas cedidas. Este financiamiento es caneci
do también como "factora,I'- puro". 

PROCEDIMIENTOS INTERNOS DE TRABAJO DE FACTORING 

Para el buen func::ionamiento del factoring, haremos mención de Jos pues
tos internos en Jos cuales recaé la resp:msabilidad de tener el mayor éx;h 
to en la institución. 

Cl?ntro de la orgaruzación factoring, hay un organigrama en el cual te~ 
mos desde el DirEctor General, Director de Cbmercialización, Dirccror de -
Finanzas, Director de Administración, Din2ctor de 0¡:€raciones, E.i=cutivos
de Cuentas, Gerencia de Mercadotécnia, Gerencia de Tesorería, Planeación, 
A¡:oyos Técnicos, Análisis de Crédito, Sistemas, Recursos Humanos, Cbbran 
zas y Recep::ión de Dxumentos, todos y cada uno de ellos tienen su lin
portancia pero donde recae la mayor responsabilidad es en el D?partamen 
to de Crédito, Cepartamento de Cbbranzas, Supervisores y Cbbradores. 

El D?partam0nto de Crédito y Cbbranzas conjuntamente det..en de tener un 
sistema adcocuado que permita recuperar tanto el capital romo Jos acceso
rios oportunamenre, además deberá informar a la D:irea:::ión con re¡:ortes -
tales mmo: 

a.- Cartera ¡:or cubrar vencida y ¡:or vencer 
b.- Análisis de salda; 
c.- Adeudos en poder de jurídiro 
d.- Recuperación, embargo y adjudicaciones 
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e.- Cartera rongelada y castigada. 

Do acuerda ron lo anterior noYsitan dar información para que se elalxlren 
los estados de cuenta y ¡:od;:,r haa?r: 

A.- Elal:orac:ión de un programa de cobros 
B.- RecoJB:.-ción 'J entrega a la caja pri..r1c:ipal, del efectivo recaudad? ¡:or 

1os cubradores. 
C.- /lclaraciones de cartera vigente y vencida. 

El departamento de cobrarL~(1s.- F:n dkho departamentn existe un resp:>nsª 

ble de CDJrdinar las funciones del departamento y son: 

a.- Abre diariamE·nte las cajas ft.>2rtes para que los su¡x•rvisores empiECen 
sus actividades ( disO'ibui..r' 13 documentación) 

b.- Entrega a los robradort'S el re¡:or'te de ccbranza del día, juntD o.1n 
los docl!mentos cedidos para su cobro, el cual firman de i=ibido en -
el original quedáncbse, éste en poder del j?fe del dapartamento. 

c.- Prepara las 02siorv2s, las cuak-s los supervisores una vez veri.ficadas
las turnan al =rdinadDr, éstas se envian a Jos departamentDs de -
operaciones y contabilidad para su registro, en•Jian las cesiones para 
su certificación. 

d.- Reporta loS cheques devueltoS tanto al cedente romo al romprador. 

d.- Recil::e de los cobradores los documentoS no cobrados y lo registrado -
en caja una vez que termina de recibir, turna los re¡:ortes de cebra!:! 
zas a los SU¡:>2rvisores, anexando los romprovanres no robraclos, para 
que estos reprogramen y aclaren lo ro cobraco. 

f.- D=posita la cartera entregada por los su¡:>2rvisores en la caja fuerte -

para que al día siguiente sea enviada con el robrador para su robra. 
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Las dunciones del sup?rvisor. 

a.- Revisar el rer,xt:P de cobranza que les entrega el j?fe del departa
mento firmancb el original, después de que verifican de que ro fal
te ningún documento. 

b.- Realizan los cobros, dejancb aldso de cuando se efE<::tu5. 

c.- A su regreso haci?n entrega del efEctivo y documenms cobrados a la 
caja. 

d.- Relacionan la oobranza efectuada entregándola al Y-fe del deparra
menro. 
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CAPITULO II 

f:L F ACTORING EN M EXI CO 

tlECESIDAD DEL FACTOiV\JE EN MEXICO 

En el siglo XX, Jos factDraj?s aband'.)naban cusi o:m1pletamente sus activi
dades comerciales de comjsionistas y se e!;re::ializaban en furciones en..:.._ 

dicticias pro¡:on::ionanclo servicios financiero3. 

Hasta 1930 la indust:'il:l. 1J:>xtil, fué el pri!1\-:lpal camp_) de accibn de los -

facton:s r,ero a partir de esa d6cada decidif'1un ampliar sus op:racioncs y 

trataron d~ r.:intra.r en otl'\'.:"3 cam¡:os, como el de juguetes, aparatDS e)1ktri

a:is1 <?te., al mismo ti0mp:; desarrollaron otros programas de financ:-iamit>n-:.O. 

Sn lr: oe':ucJ1-i.d,1d ~;¡ 2r~t:1,.ridad d:."'l factoraj? ha derivado hacicJ Jeis banqu~ 

ros es¡=ializacbs, J¿¡ llevan a cato instituciones financieras es¡:,21:ializa

das o filiales <le 1:;s ba nccYS. 

~n nuestro pais, Ccq::oración Interamericana, S. A. 1 en el afl"~) de 1967 -
fue la que inicio esta actividad de fact.Draj:i. f'r:isteriormt'.'nlí~ se a:mvi,.:·rte 

en Corporación Interamericana Serfí.n, s. A., y en FJ'/7 tr."11na fin0lmcnt1·? su 

deoominrtc.ión ¿¡ctual Factcring Scrfín, S. A. 1 que juntci O::"n Banamex fuC'-

ron las prfa1eras instituciones bancarias que establecieron una. emprcsu d~ 
dicada a est.J:> tip:> de servicios, se trata pues de Factoring :Y,,rfín, s. 11., 

y Factoring Banamex, s. 1\., para la ccrnpra e.un o sin recurso de ctl('ntas 

¡:or cobrar. 

La necesidad de su constitución tiel factüri.ng en i<éxi...~, se Co~ a qu0 -

las empresas grandes, medianas y p?qu0ñas han tI?nido mucha dificultad -
para su financiamiento, es ¡:or eUo que, las instituciones que se dedican

al factoraj? han 1:enido un marcaclo credirniento en nt.oestro país, es im¡:or
tantE seflalar que en Jos Últimos años la econ::irnía en Méxiro a tEniclo un -
gran detEr:ioro, que se refeja en la productividad de las empresas, y la -

dificultad que tienen éstas para allegarse Jos recursos E<nnómicos nECesa
rios para solventar sus propias necesidades. 
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A principios de 1986, existian en Mé:óo~ sólo 3 ó 4 empresas que hacian
factnraj?, al finalizar el ailo se tenian registradas aln?d0Clor de 10, para 
finales de 1987, había 20 y en 1988 más de ~o. 

Ce estas últimas, 7 controlaban el 90% del mercado total. Cab? seflalar -
que es difícil determinar cual era el valor del mercado de factoraj?, ya -
que muchas empresas de factnraj? se dedicaban a realizar operaciones co
mo "Back to Back" fideiromiso de compra-venta de cetJ?s, eo::., con fines -
claramente fiscales que ro corresp::mdían al verdadero espíritu del factorª 
j? romo servicio. 

Adicionalmente a partir de 1986 se registró una limitación crecienl!? del -
crédito vancario la cual agudizó en 1987 y 1988, al elevarse sustaocial
mentJ? el costo del mismo. Como consecuencia de estJ? fenómeno el mercado 
de papel comercial extrabursatil experimentó un relativo auge que le JX'l'

mitió que la colocación de este papel superará inclusive la de crédito -
bancario. Cab? resaltar que la participación de las empresas de factorª 
j? fue muy im¡:ortante en esta cclocación. 

A partir de noviembre de 1988, cuando el Banco Central modificó el esq~ 
ma df.' captación-<:0locación con las aceptaciones bancarias de Jos bancos -
comerciales, el mercado de intermediación financiera empezó a sanearse -
para que loS bancos, casas de rolsa, factoring, etc., retornarán a sus -
funciones originales. 

Es ¡:osible que en el futuro buena parte de las numerosas empresas de -
fac.toraj? creadas enfrentr:n problemas de colocaci_ón, ya que los grandes -
1Dmadores de crédito están recurriendo de nuevo a Jos bancos, Además -
muchas de esas empresas no cuentan con una infraestructura adecuada, y 
aún Jos que si la tienen se enfrentan al fondeo que se limitó por dis¡;osi 
ciones de la Comisión Nacional de Valores, lo que a. factnring le ha peI'

mitido aumentar sensiblemente sus operaciones y por ende su participación 
en el mercado. 
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A partir de 1 ?86 ha existido un gran interés por lu.3 servicios facmring -
debido a las ventajas de ofn?:'2r tales mrno: 

a) Una oc'Ciente lir.iitac:ión y encarEdmiento CE' 1 crédito ban:aric, facto

ring le cfrR'E' más orortunidad de fir1anciamiento. 

b) El entorp:~·ciJnient.o que tuvieron las casas d1.:i toJsa p¿:rJ fond(?ar or.r:
raciones d'2 o•E~dito a sus clientes, ~! q:.:•:: u tyavl.•: d'? factoring pu
dieron subsan<lr. 

e) El costo del créditc mis har:lto c¡u"? f.-'l bancario, a trav(•s de los fac
torings que captan sus I't.:.cursos vía pap?l exo'ablu·satil. 

d) La fle:dbüid{)d de i:-sta fuente de financiamiento, cuando las ventas -

Ce una e;;ipri:.:.sa aumentan y rn?L---esit.an más financiamientn se genera -

autorn~t:icurr.ente un volumen mayor de facturas. Corno el imp:;rte en -

las fac:i:w·as varia dirB:tamente run las ventas la cantidad de finar!_ 
ciamiento fácilmente dis¡xmible aumenta. 

e) Las cuentas r-or robrar o las facturas pm¡x_x\:ionan una garantia pa
ra un pr{stamo que de otro modo, una empresa sería incapaz de ob~ 

ner. 

f) El factoraje prnp:ixicna los servicia; de un departamento de crédito,
qt<e ce otro modo sólo sería ¡x:;sible obtener para la empresa en ccnd_i 

En lo futun:i ..:.1 financiamiento o.Jn ct..entas por 1x·lirar dUment.iri1 Je i.mp:-:ir. 

tancia P":'lílti '/a, l<.J tt:~-:rDl:gÍa d'..:' L1~> ccm pu:..:1dc,,r,:i.s <~t.: ;-·T"t".:.·g!\.,~: ~:ndo ~'éÍ p~

dam.;.nte hacia el punt.o i:·n qu0 pt.:t?dt:in llev~:il~(' rcqj.sz:r·:·.::- d•' CT .. ~· 1.litcs 1k· -

ind1vid1Y.JS y o?mpr-csas t..:"'n unidad·.::_.~; •k• rnerm ... ·z·i~ d;.:' i..:i~ 1_.__;.iqJL;i..d'~'-'r~s.. Se-

han ideado siste:nas [XX' k .. """:-i qu·.~ un dt.'ti;llisr:d ;)1. .... )de ü·i;c·-r a sus dis¡,osi

':itm una unidad qur;i, al i.ntlod1.:cE! .. en 1¡r1a r::¿¡j,J df.1 tZtt'j.?t.:t d .. ? r:T"5di1..o -

magnética dl? Un individuo, .:::mite Ullél ~,~•fíal Jr::> r¡i_:r:' ':.~U r:n>t~>o PS buero j 

que un banco esto dispuost::.1 u o:xn prar 1.0 r:ut:-onta ít)r· <).:b:-'ar c02ada en -
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caso de que el detallista realice la venta. El costo de manejar facturas
se reducirá mucho ron la relaci..ón a les costos actuales ¡:orque los nuevos 
sistemas estarán muy automatt:ados. 

Esto hará ¡:osible el uso de financiamienro e.un cc.>entas ¡:or cobrar para -
todas las ventas pequeñas y redu.."irá el o:isto de todo el fina ncia:r.icnto -
con cuentas ¡xir cobrar. El resultado neto st~rá una rota.ble E:·xpansión -
d<el financiamiento de cuc:ntas ¡:or cobrar. 

M ECMII CA DE TRMll\JO 

D? acuerdo ccn el contrato, el cedente del::€>rá presentar las cu-:r.txJs ¡:or -
cobrar que desee O?der, >'n una forma convencional a la cual detx?rá ad
juntar: 

- Q:)pia de cada factura cedida 

- D:x::umentación original (factura, contrarecit:o, talÓn de embarque, eu::. ), 
que compruebe que el deudor recibió la mercancía, demostrando así la -

existencia y la legitimidad de la cuenta ¡:or cobrar. Toda esta docu
mentación original será devuelta al cedentJ? para que pueda reatizar la 

cobranza. 

Al reverso de la furma en que se presentan las facturas esta impreso -

el contrato mercantil de c..-es:ión de derE<:hos que furmaliza el traslado -
de dominio de las facturas del cedente del cesionario el cual debe ser-

firmado ~:cr' las parr.es, anti-:, des testl~JUS y J.;bzr,}n ~2-; fP y !'P<]istrar 

un corredor públlm. 

Esta fc,rrrir1 o..1uvi:::1:c2.'.:J;1,:,ü l'...:. ::•.T,) c:·nt.:r-:r:'r i:-:s :.~igu.:ient?s dato.:.: 

- iii~.mer0 c:cn'.:-i'2t.:'ur.ivo ·:.:e; r· ·_.¡_,_-.i~dj>:"!1tt.~ <.\ Li. ,:;(-si~: r; e\• qt.:e se trat.3 

- Nombre Gel ceü2nr..0 

Fe.::ha en quf? ~>=' (~~ab.::,rs 1.a c""';.s:ión 

- NÚm'=1ro •.:..Drr~sp::n:.,:~:.:ntl? al r.\1nt!'ato ~;er,¿r::;.l qL.·2· ::·.:- ~Lc•rx· C't?lebrado 

-- Fe-cha. C,:',rf't'.''.;p_~t~(Ü1~'nt2 ,_1 L1 f'Jct.~ira qt;0 se ·=1~'1_:e 

- ·~:ombre 'J c!·::rnici...:ii:: .·-;r_~l deuó.::r 



32 

Número corn°s¡::ondiente de la factura cedida 
- Im ¡xirte de Ja factura cedida 

- Sc1llo d0l c--i?dent:c y firma autorizada 

- Suma total d<2 loe; im¡:ortes de las facturas cedidas 

- Cantidad en númom dedías de vencimien1D do las presentes 
- fe-cha (día, mes y ara) en que la 02~-.ión deb.:rá de quedar totalmente -

pagada, c-:m ba~:0 t:·n el número de di'as qu.? apa1"'8:en en el puntn ante

rior. G.Jnta.nd:..; pa.r-¿1 obt.encr esta fecha desde el di.a en qw? el o:idvn~ 
río PXib::ó la cc,:;;:iDn. 

- Nom bn:> d<0 l clien\0 
- Fecha del contr.Jto gc1 neral que S1;;> t:ier:1:• cPJPbrado 

- Monto Pn n1'1m.::,p:;, dn anbdpJ r:r:~n bas0 0n t?l (J.:mt:tat.:.:.) g•:L.::I\.11 

- fbrcentaj: en 1EtI'3;) 

- Fecha rn qt.:i-: :·r, •:>'!.! l:o-.!'"J. 1.:i r>.-s1on 

- Firmd de la ¡:.(•t".;·.)l1d ccn p.1dr-:r para efc'(_-tudr la L~.'Sj¡Jn 

21 o:der.tj~' pL:·::ck· r•:qur.-:rir d··:1 cesionario, fond~.: ha.:;;ta ~or i;l ¡nn:~..:·nta.JE-

pactac}.) t:•n l~l contrat0 1 que varia del 50% al 80~'l E-n uno o './arias (•x.híb.b_ 

c'io111.;.s. id.·_ir\:J bi~:n PJ. IT,:,r~1Lolso ele las c.1nticlades rc<.:ibidas ld real.izará 

el cedente ;1 fovor c:01 cesi0nario, ut:i.li:.ando para su envio ur.a nueva for, 

:na qu0 l}¿~;r,an.:rnc>::; ii:.JI-ma t.li::.' pago y contienP lc'S siguient.es puntos: 

- Número consi."Cutivo de Jo:; pagos efE:ctuadcs 

- Nombre del cliente 

- Número del rontrato que se tier.t""' celebrado 

- Fecha en quP se envían éstos cobrD.5 

Número d.:~ cesión Pn la cual fu.? cedida L1 fac";uru que S(' est:-1 liquida!! 

do 
- Número de factura 

- Nombre del deud:::r 

- Imp:irl0 p:ir el que fué cedida la factura que se esta liquidando 
- Im p:irte total de crfditus sobre las facturas cedidas 

- Imp:irte neto del cheque que se esta enviando 

- Cobros ¡:or devolver 

- Nombre y firma del cliente 
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Anexa a esta forma de par¡o el 02dente hará una ~-0licitud de fondos ¡:or

el pcra?nt0jo no anticipado, el cual se le dará el dÍi3 siguiente de reci
bida de die ha forma . 

En ca'o de que la CL'enta pcr cobrar no se haya nx:up:>rado dentrD del 
plazo o:mvenic.lo en la cesión Pn que se er:cuentra, el C\?dent1? d·?b?rá ela

b::irar otra forma de "RedUCL-:ión de linea" la cual contendrá los datos si

gu:ientE·s: 

- Número co11SE-C:: uti vo 
... Nombre del cedente 

- Número del contratD aern:ral 
- Número d0 l.J. 02si6n en la cual fu-2 Lt>dida la factura qu'? se cst.a liquJ. 

dando. 
- rbnibre del d;.:uctJr 

- Número de la factura 

- Im pcrte de la hctura 

Observaciones en las cual!::s arotará el a>siDnario la forma en que se -

fueron rehabilitando las cuentas pcr cobrar listadas. 
- Suma total <:!el i.rnpcrtr- de las facturas 

- Impcrte anticipado de las facturas listadas y pcr el cual se n:>ducirá -
la linea otorgada en el contra!D general. 

Explicación detallada del perqué no l1an sido mbradas éstas cuent,·is 
... Nombre y firma autnr:izada del cliente 

F'UNCION/\MH:tiTO ADMINISTRATIVO DE LA EMPRF',SA 

Uno de Jos pro¡;ósitos principales de Jos nego..-IDs organizados es usar en-
forma efectiva lC5 recurscs humams, matEriales y eo::inSm:iros para satisf§. 
cer las nE02Sidades de los consumidores; la creación de la empresa es aj 
lo un paso, E-s rl';Cesario detErminar para qué se establece, hay que in~ 

grar su p:?rc.>Jnal, debe considerar la capacidad de la prestación de un 



serv:i.L"io 1 los C(t.;tns del servic'..o etc., todo lo cual l'i0.3 lleva a ¡X>nsar en 
la función de administración mmo medio para dirigir las complejas ¿¡cti

\fidades dE' la f'm p1'\.)sa h.J;:ia la c'Onsec:ución de sw.~ fines. 

La función administTativa es aql1t?l.1a que ror medio de la cuzil e-1 factc-r

dt?fine principa1'11cnte llY;;; nbJ-·tivos 1 e1ab:1rar lcG pl;u;.;s 1.p:0 fijan las ac
cionr?s a 9.•rJuir ~:;;2gl1J1 LI'.~ rnlllic.J.S, prc\...··edirnil1 ntcs, rn:::iq:-.--imdS y crg.:rni7f1 

las relacione·; ent..'"': las di.stintds J:1rarquíds, d•:iln_~('nr.b Ja ,1urorid~3d '/ -

resp.:>rr:-;abi.Li.dad 1?11 c:1da una de )as árl2.::s \~.-. la ~:rqaniz.Jcié·n. 

T¿.m1Si,;,n ~,_., t-i:indr,~ .-::~n cu•?nta qu{:' es ne:.:l~sario un;:i dirc-"C·ci-Sn ptu\1 iJnpul

s.:ir, t".'..:..i: .. 1·dinclr y ':.i11iJar la:; op:..>rJciones clC' cadu :in?.1 ·1i1,·· in 1F·~1ra ~;.u or

~v111iz¡_icil~Hl, ccm urdc[ind.::~~1 · para. f-OdC'r \:'Stabkü:'f fX.'rl1J (_,11 \J r1Ó::Cl.1<1r~()S Y -

E:1~ to':la:; ~---~·-. en¡-;ff·::;,:_:;~ C':3 i:<·::.~_·:::.Jrio que' r~·:<isr.1 un •~jY\lÜVl) (j\i•., '-~-,-x.-ii.rr

todds 1a:-:. a'.:ti\riclad0s G<'l'i':ralmc>nte E:·ste €~f-::.:uijvo t.ier:e una <JTc1n capaci

dad dP ,~]fri~;c•ntc-, ccncccimicritn ~-obre mn.:llas de la.s fases del pn .. x::i:~·so uQ 

minis~:ra 1 :i·:·- y tJ!.:""r.C' dmplia f?>:p?riencia t-'n la rJdmin.is1ración 1 rolcc:rn<lus!! 

..:-n la p:-:..~.id~:-n di:' iídc·r. 

A estii. r:csicjÓn (:it- líder se Le d;:,n:imina de divr•rsus formas, siendo 1as -
más usuales, Pr\:•si1J.:nte, L-''in~:ctor G2neral, Dir\-")¡.:tc"r', Gx'Cnte Gener·al y G.? 

rente. 

Función Financ.if.•ra.- El área financiera del factnr prrr:ura estabilizar -
las d.::cisiones de otras áfC'aS, denLn:> y fuera r:!i? la o?mpn::sa tempnck> cu

mo obj?tivo el d12 maximizar el pdtrimon.io de ést:cJ. i'.:l criu:rio fincJn .. ::icro 

tiende a establecer el equiJibr:io entr'? les recursos dispJnibles así come -

el empleo de éstos dicho efecto estabilizador se :implementa a 1rav1?s di: -

mntroles, financiamientD, inversiones y otras ¡:olíticas d"dicarJas a as0g!:! 
rar el desarrollo finarv..:.ieru <l•.= la empn:-sa. 

Función O¡::uativa.- El fac!Dr es en su estructura organizacional se int!: 

gra básicamente en tres niveles de j?rarquías funcionales que son: 



El nivel de 'jjn_"-·c:ión 

El nivel ger1:2ncial y 

El nivel de Op?l'dciÓn propiaml.::int1? dicho 

Cada niv~::-1 esta f\.-:>presentado f\':1Sp.."""Ctivamúnte p::ir el Di.n">CtDr C'.F.:lncral, los 

G?renti:s rlc Rc•::u.rsi..Js Humarx:-;s, PrDmo:ión, ~dito y C'obr<lt1Zcts, Contabili

dad y J•Jt"Ídim, los cu;:iles determinarán la res¡xmsabiJidad y autoridad -

del tercer niv~"l dep;ndiendo de las necesidades y tam¿¡ño del factor dt? -

ést.J formLl C'l factor csti en lu p:..,--sibilidad de ofrecer el servlcio adecua

do '} Pfi1.-:-ir:ntr~ u todcc; J.qu1?l1'~;-s pn.YSp..:'Ctos que req1.tieran del cn:.dito. 



CAPITULO III 

FINANCIAMIENTO MEDIANTE EL FACTORING 

CONTRATO EllTRE LA EMPRESA Y EL FACTOR 

Su Naturaleza Jurídica.- Al cai't'<-'1?r de una ident:ificac:i6n es¡x-cífica en

nt.Jo?stras lr:iy(~s, p::idemos decir que el o::m1.l'tl1f1 Je fuctDring ¡:.·~;:>rtr•n·x:r a -

los ll:JmQ.dC6 ¡:.or lLl d:-ctrina jurídiccJ ir1n:;m:i:1,;i1_k--s { n) ¡j1;n';..., rx-··mbr'0 PSjX'

cial) que .s-in tC'!1(>r' un n:1mbr? jurídico encu·.?!ltran su jtl5tifica1::ión Pn ld

lít-ertad mntractual qi...;-:i tutt.:.la nu-2stJu oSdigo Civil pa:'J el DislJ'ito F\_..,d~ 

ral en sus articule"..:; 1792, 1793, 1-¡:,~, ·1796 y 183'.J. 

Articule 1792 .- Con\1~?nio 1:>s el acuerd1) qui:.:i d:-.3 o ¡;J1s p::rsi=1nas pdrJ 

cn:oar, trunsr!::.r.ir. mo1\if-ica!' C' 1~xtj.J1q11Ü' obli9.:1cfr:in1?.-"':.. 

Art:ii:ulo 1793.- Les convenics quC? prcdu-:<?n •J t::·'.:1::~;fi 1:·!\.-~: !,"·Jligocir:in:-s '/

derechos teman el rombr12 ó.:: cunt::'.=: 1.cs. 

ArticukJ 179·1.- Para l·:l 0:·d.stcni .... ·ia rk·l (_~::ni! .J:"t..~ ~F· r(•r;:rit·r\:'n: 

I. O:ins•:'ntirnicntn 

Artículo 1 '/'..!().- Los C...\'."mtJ~atn..:; SE? p:::orfr.-~:itJ!ld!l ror P1 !íi(·fO ccr~sentimiento, 

cxc-s·pto aqtY.?lk:-s qu? rJ·;-b-_?n P2vest_ir' Ullt1 fOrm.:i establP..::i

da ¡::or 1a Ley. D::~~di:: qt2 se p:>rÍE.'Ct~inn~n, obligan a -

Jos mntratantes ro ~óJo al cumplimiento de les cxpn:'S·J

rnc·nte µactado sin~J L=-tmü.iún .:i la~.; o:;nse(.:u-~·i:cios qur:• ~l--

gún SU naturaJC'za, '.'"On c::r~fcn::.0 a ~~l rHY?'.':3 r•.-, :!] US-:'-

de la ley. 

Articulo 19J).- Los cxmtratantes pueden ¡:nner li1s cláusulas qU>? cr~an -

ronvenientes, p?l'0 1as qtJ>? 5e r"""fi0n:in ri ~rs Y'f'r¡1dsitos -

esenciales del contratn o sean ct.-m ... SC-'C.'tE·ncia dr:\ su naturfi_ 

leza ordinaria, se tEndrán fút' puestas ~Ullql.H.."..I fD se ex
presen a ro ser que, las segundas s::an renunciadas en
Jos casos po>rmitidos ¡:or la ley. 
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En relación a este artícuJo se hace mención en el mismo código Civil en

los Artículos 6, 7 y 8. 

J\.rtículo 6. La voluntad de los particulaP:..)s m pl.J(>cl-? Pxü11ir de la ol.:::r·!...:_ 

vancia de 1a 10y ni alterarla o modificarla. S.:)Jo pueden r~ 

nunciarsc los C·?flXtrJS primvadc~ qu: ro afec:ten dirc1ctiJmcn

te al inter\.;s rtjbJ.itu, cu,:mdo la renuncia n:.1 í-"l?rjudique Uer~ 

dK:is de tcrc.,:ir.::-~. 

Artículo 7. La n::nunciil autorizada en el Art.fr:u.lo unti:::rior' rr.1 pudur_x. -

c:.fc'cto a!guro sin:) se lEJt.-"'E? f.'tl t1~T1rdn_':; cl.1n::i.~ y p0~·ci(_x.JS de

tal Slit:?rt:e qu·:..' rn qt.1>2d0 duda (kl dcr\.~,.~ho riw:. ,;:-,·, r..,·,rnin· ..... ia. 

Art:ícuJo 8. Les actos p Pc-11LHiC~~ (Y~nt:rn 01 ~rime.¡ .jn 1.JS ]~··ye·.:. r·n·:Jl1 biti \.'.JS 

o de interf.s públiru serán nulLIS excepto en Jos paSDS 0n que 

la ley crdeni:.1 Jo o:intJ'aTio. 

Al n:i en::ontrar reglomentación alguna para Jcs C\.··mtratos dci factr:rc:j?, -

éstes contrate~.:; cn-:.-u(•ntrun su fu.2r·z.a lefal en 1.u paclado en ellos y así

enrontramos qtr2 el contr2tD d1? fcctnring comprende pn?Studon"?s de dive!:_ 

~a Índole: !ltJ:' ¡:.cr :,i .:-cln.s p:::Urfan f'!lCLWdrar en distin!L>s O)ntratr..:s tipi-

CDS. 

Encontramos en el Artículo 2:•48 del mismo C.Ódjgo Civil que dice: 

Compraventa.- Habrá c.x:m¡.:-rwvent.a cuarntJ wn de los wntratantr"S se -

vbliga d trdnsfr:rir la pro¡owdad de un~ r:vsa o de un d.':_ 

rech') y e1 ctr-J a su vez se c;bliga a ¡....a~c.1r p:i1· t:llt . .:is un 

precio c:ierlD y en dinero. 

Les elementos del OJntrato de factr.:.ring, se pueden dividir en: 

a. Pr-?rsonales 

b. Reales 
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c. Formales 

Los elementos ¡:ersonales son: 

a. El factor 

b. El acn:'<?dor primario ( cedc>nt?) 

c. El deudcr (comprador) 

El Factor.- T'r·atando di:.1 id,_.,ntificar al pdJT1L'm di? 0stos eJementos para -

lo cual diremos cpll? el Factnr ('S una empn---~·.:i o ~.-(r:-i•_,dad mr~rcuntiL que' -

gencr.:iln:cnt.."' :;0 o.Jnstituy0 ba p la ... k·numÜ1dci0n ck' 51.)._'it'drJd J\ri.mima, qu(J 

entre sus prin< ... ~ipah?s oUj_•tcs scciales clh.:nt..::1 o..:m: 

Adquisición ck.• cn~ditn; para su (~·obrn ,01 t.r¿p.,.<·s ó; <..."\"l~>ión. 

Cobro de (=-:-<1 dl.~u.:; 

F.l .:-KT\\.:dc1r' pri.JnrJrio.- E1 Fact..-;ring 0s im ~~i:~t1 1 m21 pla?;•-'dc.k.• pdr.J d .. ir -

d~'l"J}"-' fi11.itrl•~r\• él lt~ ¡:•''JU·.:fí,l y mcdi.a¡¡,-\ industria, fnr lo qu•,' t•n g::'nl'

ra1 ::;~" 0!1 -r~; ! d p'r::-cnt-::~ moralf·s, es d•.:-,_~ir d ~·cc:fr:rif:id•··:-~ constituícJ,:::is de 

confOrmiddu •\:.n las k:y1_·::; (J...• 1a República Mexicana debidamente capacit~ 

das pdrcJ. c·on1.r21tdr y que• (.:on motivo de las op2rac-ion·~'S que n:~(1llian 0n 

cump1.iJniento de su cbj:•to s~-cizll, Sf' originan a su fav•_T CJ'l~'diti:is a cargo 

de sus a.m:rradc1n's o cllent(·S t·ntt,ndi1Sncbsc I--Y•r L'l'~'c!ito cualqujer canti

dad a fdvr:w de la o:id~=-nte quE.:, se derive de compraventa d•? bfr:nes o se.!: 

vicios y qlll? nc1 sc'an pagack:;s ~r el romprador a.l momento de qll\? se r~: 

ciban dich:-'"..:; bk:'r.•.'S o serv:idc-s, cualt:·squiL1r~1 r¡ut? si?d la feicmci '..:'rl que -

se d:cumenten clli.:ilos cr~ditl..JS, ej.?mplo: Facturas, rotas dr:;' l'E'mü:-ión, riQ. 

tas de embarqL.1>2 1 t?tc. 

El deudor es quién vende las facturas o servicios al cedente ya r¡ue éste 

hace efectivo el valor de la factura o servicio ::,egún SPa 1o o:mvenido. 

Los Elementns !leales.- í1Jr regla gen~ral se admite que sean obj?to de -

cesión todos los clert-.::hos de cn?dito. 

Eh el O:íligo Civil ¡Bra el Distrito Federal, el Artículo 202? señala. Habrá 
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cesión de derechos, cuando el aCT'E'E'dor transfiere a. otros la.3 que tengo -

contra su deudor. 

Artículo 2030.- El ac:n:.'t'dor puede ceder su derECho a un ten.'!?ro sin el -
consentimientn del deudor a mercs que la Cesión esté 

prohibida ¡:or la ley, se haya mnveniclJ en no hacerla -
o ro lo p.:>rmita la natw'aleza del den:cho. El d?udor -

ID puede alegar oontra el tH'O'f\J, qt.'<? el d('f'~ho tK) f'.2 

día o:?derse ¡:orqu(' así se había ron venido cu<1ndo ese -

cnnvenin m O..Jnste c-n el título constitutivo del dvn:'f:ho. 

ArtícuJo 2031.- E:n la cc·s:ión dE:\,--IT>djtcs S··' obs0rvarán liJs dis~;j,~ion:·s

n::ilallvas al ¿ictn jurídfru qu0 le de oris;en en 1D qttt? n::i 

estuviPrc·n modificadas en cstr; capítulo. 

ArlÍculo 2032.- La o:s:ión de un ffi?t.htD cumprcnde las de trx\Cf.; los dcrg 

chc'5 aCCT>:::..orios, o,.-,rr:o lo fianza, hir:otr:cu, pn?nda o pri 

vilegio, salvo aquelJos que son inseparables de la r.eP

sona ll•.•l a:,dentP.. 

ElementDs Formales.- Como señalamos anteriormentJ? el rontrato de facto
ring, no se encuentra regulado ¡:or nuestra lE'gislación y p:¡r lo tanto, -
oo ¡:odemos encontrar disp:cisión alguna que n:x; señale que este c.untrQ_ 
to, deb.:i !"2vestir formalidad alguna, entnnces tEnemos QL'<: el contr'ilto d<:> 
factoring se ¡:erfeccionu ¡:or el mero consentimiento de las partes sin ni.!! 
guna forma (-'S~ct1. 

Está fundamentado en el ArócuJo 2033 del oSdigo Civil para el Distrito -
Federal: 

La ces:ión de créditos civi!E's que ro sean a la orden o al ¡:ortador pue
de hacerse en escrito privado, que firmarán cedentE, cesionar:io, y Jos -

te'stigos. Sólo cuando la Ley exija que el título ee crédito constJ? en -
t.'S<.Titura pública, la ces:ión deterá hacerse en esta clase de da::umentos. 
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En é'l l\rt:ículo 2316 del OSdígo Civil r.:is dice que en la o:impraventa m -
rc·qui1:H~ r-ar:i su validez 1 formalidad alguna esp?C:ial, sioc1 cuando recaE--:

sobre un inmueble. 

D2 ésta for;na podemcs decir que, el a:mtrutn se p';."'f'fl~,;k·n~':! cntn.";l el rx'.>.

derrte y el foctor 1 y será obligatorio para amb.:-s1 si hubieran convenido

en la cosa ol>j:•tJJ df.ll C\")ntratD, y en el prt(;io 1 .Junqu(• ni 1a un.J ni 1~1 -

Ob'a SI? hayan c·ntregado. 

En cuanto al tras1ac.'.o de la propied::id, sólo se deriva de la enw:·gu. dí'."
las fucrurus y pasar¿n del patJ'irn0n..io del c\:d~:ntc· alfwc-u.:-r d€'·sd•.: qv~ é-~

tas se pJn~Jiln a dis¡yJ.;;ic:ión dt.:l fact:Dr o desdr.? que éstf• t>}·rcite su (~•:-re-

ch\.), 

FLUJO D~ Df1C'U>J!·::JTO'.; 

- 0:-sión <}· f :¡' • 1-~:r~is 

- R·.:X)'~:.p··~··,n y ·.1•~1rffica.ciim 

- Se rfx·it .. -:~ cc;n ori9inal y CÍlYJJ copias. anexando les com píYJbantes rr:q~ 

ricbs. 

a. Se verifica qLl'? el número de la O?Sión este con"X~to, r}.: t1~u·.:.•rcb -

cun su rn1n1~'rución ccmsKutiva. de ro sE>r as1, s-::-1 oxTigr:n c·rigina1 y

lüJt1~ st.e cc;:iu.:. 

b. Se verifica que no falll? ningun:i firma LlUtnrizada en la.:~ espacios

cvrres p:mclientes. 

c. Se verifica que el plazo rontractual de la cesión, roncut"rde ron lo 
estipulado en el cDntra1D general. 

d. Se rompriEba que los deudores, cuyas factw·as se •están cediendo -

rorres¡:ondan a las aceptadas en la lista original. 
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e. Se se.llan original y sus copias 

f. Se entrega una mpia al cedente 

g. Se prc~de a ferificar que, ¡xir cada una de las facturas qtx• in~ 

gran la ct>Sión, hallan cntregaOO una 0.)pia de Jas mismas adnmrís <le -

la dccumenta.c:i6n oriJinal qll0 se d0mu0stre qu:~ la mr:n:._11K:Ín q1 :r_' ,Jm¡'_i_ 

ra la factura fu-? n.-:cibid0 p::...1r el d~w .. br. Si algunL1 füctur-a n·:-i r<:.•ÚJJ'.--' 

tock.JS. Jos n:1 quisitc:'..~, :-n d(,scontar5 á2l iJ:1pJct.: d0 liJ o~s:ión, (1'..Tr31Jir~'n

c.1osi: ("·l odgina1 y su::> rc·s¡x'Ctivas O)pios y dándole aviso al c•»dc:nt.J?1-

para que iisu-~' est{ 1;ntf rt~do y ct)fTija lu. dc<:umentvdón. Tod,1 }u ó .. :.c~! 

mentadón Or'iginal G¡." las facturas, S1-:-' HUP:dr\Ín Ct!n :·c01:r) rnn t.i p.Jl.J-. 

bra "cedüY. / 1 ~ 

h. La ck."t:umentación original, s0 env:Íd a1 arc:hivo de dx·umcntación -

prendienucc dC' entregar al <xdenre, para c¡tY? &str> pueda pasar a fB:X)--

gerla. 

i. Las mpias de las facturas, se envían al an:hivo d0 r..vpL1s f.);:~rlidas. 

Fluj) d•? la fonna.- La '-"Sión de:> facturas ronsta de original y cinco

copias, tantD el odgínal oJmo las dos primeras copir1s contümen l)n el 

IT.'V~f"30, t.:l contrato men:antil de cesión derEChcs, p.:.¡r tanto tnn 1os -

tres tantcs que det-Prán set' ..:.x~rtifkudlS p;r C.Ort'?dor Públk:D. 

El original ya O.'·rlificacb se archiva en orden crom16g:im ¡x-.r cada C"'. 
dente, constituyendo así un auxiliar que contiene tndas las O?siones -

vigentes enviadas ¡xir cada o:dente. Un¿i ropia se queda en ~xl~r del 
Q)rn?dor PÚbliLl..1 , Litra ya c0rtificada st: envía la cedente. Una ti:.ro:ra. 

rupia pasa al ,_-,,_;ntrol d·? ext.ralibros para que s"' le rrgisln? el im¡:orte 
de la C?sión en la tar j?t:rJ del cedcnw rorn:>s¡:ondientr·, rosteriormentE -

la entrega en archivo sepa.racio ¡;or cada cc'dente en donde a:mcentrarán 

todas las copias de la ov?ración, así romo la o:imunicación que se ren
ga mn ~ste. 



Una cuarta copia :;e Pnvía al Cr,_-:.partar:ientn de Cr"4dito, en dondsi CD!1 és

ta se precederá a. ·:·fe'C"t:uar loS cálculcs de la o.:imis.ión p:.ir manAj.) d(~ 

cuenta. Ftsteriorr,1;._'m:.e sr~ anC:>xa a la ¡:ófua cheque, turnándose al te-

parta memo de contabilidad par.:i su reg.istro contable. 

La Ú1lirna rupia se l!? entn::-ga al ce-dente C\Jmo r'-xilx) d0 la C\.::isión. 

Solicitud de Foncb:;.- Se f'\:X:iU:> c.·on oriqi.ni11 y dc-3 cc·pias. El original

y una í.X>pia se en'rÍan al r::c·p~1rtzunento de rc•?dito ani: x·:iS a la c--opía nú

mero cuatlu de la cr:,s'ión de facturas, en ca:;r...> Ce qu·.? ld l1üya. 

Cn?dit:o vc-rifica si L-~ .:.-:-antida.d que está S'.)licitandJ o.:irn.·sr:orn.le al p._.rct.'Q. 

taj:' ¡x:!c~,:Fis 0n -:-·1 r_..-n1tr·atr::i, del imp.::rtP. qut.? est.a o.::~·-ti<:nd.J, o sí o)r02:1-

ronde (\lgÚn l 'Xce\.Ji:,nte> de al9Ún pago E·fr<::tU¿!dO, ¿)(:('•f!liJS 'Jf?r·ificd Si C\Jli -

Pl i.rr.p:xte :-;·~)11.cit,':l'"~-J ~D ~.r;. f.'.'t.0~dería. de· la 1Ínc•a p.1ct .. 1da. 

Si tLJdD estl1 o.-:ir0::·-~10, cr'"~'dito aprueba la ~o1icitud '_/ tW"fl,1. a tessrerÍcJ ·C.>1 

original, dn•.:xo a L..:i n\;1;1r_'r'=..1 cua1iD (~·2 1a 02sión y ¿¡ la f¿¡ctura de o'.:ími

sión {Dr maót?j:; de· ...:u.=:_ .. nta, para que St;;' elaton:-:. la pS1izn cb?qi ... "? o:.;rr'2s-

}X)nclli:n~. :...:t p~Li.zw d~equ .. ::> ~"_, elaOOra en oriqindl y tl'2S copids. 21 

cheque si.n firmas, el original. y las copias de la póliza, el 0rigina1 ck._ 

la ~-:..ilicitud <Jp fund:.)5 1 la ropa número cuatro de la cesión de facturas , 

la factura ror rumisié.n ¡x.r rnar.ej) de cuenta, se pdsa.n J con~0bih,.1a:J -

para qt....:? se t'C".ri.s~' la p)liza, estando aprobadas s·:? ¡:·:tse1: u fi.r;-nar. 

El cheque adjunto d UEd c.uµia de· :i} p::li:a ~0 or.v-),, ~l ca ia. Una r;opia 

de la solicitud ::::0 fbnd0s y una copia de la ¡:óliza, se e11vB a i_:vntrol -

de extralibrcs para su registm en la tarj?ta del cedc·nte corres¡nndiente, 

pY3ter:!.ormente se integra en el an:hivo ¡nr cedentr!. 

El orginal tantD ,1., la solicitud de fondos como de la p)Jiza y Ja copia -

número cuatr".:> de la cesión de facturas, se turna a contabilidad para su 
regisuu. La te!D2ra copia de la pSliza se queda en tescn2ria. 

Forma de pago.- Rece¡:ción y verificación se I"B:"ib?n en caja, original y 
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do c.uplils, verificanó:i 1""' les cheques estén corr<iclt:6 p:ir Jo que nc.•s¡x><:ta 

a los genemles incluyendo el endoso. Se revisa que amincidan ron Jos -
datJs anotados 0n la forma, romprobando que la suma de los imp:lrtes de 

los mismos co!T'?sp:mdan con el iin¡:ortr? total. 

Habiendo comprobado lo anterior, se sellan el original y sus copias y SC'-

1e da una cvpia al ced2ntr:. 

fluj.1 de la forma de pu90.- Se n::citen et origin.:il y sus d.:.-s rupias en

caja, el original pasa zi verificm~e en deinde se oomr1rueba que el númen:> 

de la forma c.n1'r\.:..sp:..1nJo::: c1vro1Ógicamente al siguii?nte del inrnc,diato antt

rior en seguicfo. c.;no:.ilarJ dei dUX:il:i,:.i.r c.!0 o...:si_•n~..,s, lrts fncturas que se -

están liquidando. 

ReaU::ado tod.::: lo antei'!CT, pasa a o.:.ntabilidad E.·n donde St., CC·t.eja que la 

¡:él.iza d<:? ingresos enviada p._;r caja, cvnir:cidan o .. •n el im¡._crt.e anrit.ado -

en la forma. SI? <?latora f.Óliz.C! d•2 diario, CíJti l,:i cual se dft:-c..-wrán las -

cu-.:ntas d1? orden Ce facturas o?didas. 

COMP.~RACION DEL FACTORrnG Cütl OT1<1l.S FIJ!::NTt,S D~ FillAilCIAMIEtlTO 

Fbr 1o gerieral, •:xisll•n 1Jos formas de financiainientn las cuales son: 

fu.:Jnti.::.: :nt..crnc.s 'J F1F;1ntes Externas, las Internas son aqLl!?llaS que gP1r2ra 

la Propia entidad c-a:immica y las externas son aquellas en léis 4u.." Se' fi
nancia la entidad de una mar.era aj:lna. 

FuenU?s Internas.- Las utilidades generadJs y ro distTibuidas entre los

accionistas, representan un aumentn a 1cs derect:rOS que tienen éstos sobre 

1c5 activos de la empI'2sa, €"Jitando así la salida d~ rECl..ll"t".;,OS monetar:ics, 

p::ir Esto se C",Jnsidera mmo unñ fuente de financiarn:ientn interno preferen

temente a CG:'lD plazo. 



Fbr intereses y di·1idenc!0s.- lJJS pasivos acurnuladcs t:.or intereSt}S cuan

do se han de\·engad0 y de los divid<:nck:is dt..-l\'.:'f"\C"tadG-s, son aquP1J.L.--s que rKJ 

tienen un OJSto financiePJ adicional, que d>?b.::' cubrirse cucrndo s1.;) liqW.

den, pues de lo contrarie.) dejarían d;;,• ser un p.Jsi'JO a.cumulado '/ SP con

vertirián en otrtJ tip_1 de créditiJ. 

Por rEnt<l.- Sit?mpn::., y cu,°lnLk) so cstl' I\?ntan(b P1 inn;uebh~, cuando en -

el contrato t'2Sp:.ctivo (·Stipule que o;;il pc00 se llar/1 ,11 lf':.:·n~:imi<:·nto d·~· u~-;o 

del bien. 

Servici0:; pl1blic.::G .- H.:::ir 1os ~-.ervic:ios que presta el E .. :.~tad_) y quP St' pJ

gan a la prcscntüciÓl1 dt.:.1 los rccil""CiS qtP éste f:nvi¿¡, t:l.lcs c<.;mu: s•:T'i"icio 

de enr:>rgía eléctrica., se1~~.reio tei<:'fÓnico, ~~uarniciéin, .-•te., es una forma

más de fJn2.ni-.:i<lmit·nt.c· iri1'.:':t:1. 

Otra fcrmc. cJ.\ Cin-:in.:idr;)i,:'nt..c inrr>rnrJ wn las ¡12ns:iD!l(>S y prismas de üntf

güedad, c¡ui.:, ~.-m pasi'J,;s i1 },:i_rgo p1azo, se d(!'/Cn9an Cütidir:H1amcntr:· o.:.m -

1a pn?stación di:· 1c~: :CY:'rvicios de lC6 trabajadores, y p.•rm:itcn a la ('lllP~ 

sa utilizar (•n su:.; c:¡-•:Tacic:ines los n.:>sp:...>elÍ'Jet.5 r~<:::ur.;os, sin nin~1ún C.'!"..GU..r

expücito, o bien, wn.c;tituir un fondo dE"' inversión en fidei.c...i:J1niso parLl -

que a través de 10'...3 OOns•ficiw obtenick~.s d;) la. invcr~-:ión, se minirnio:-..n Ios 

cargos futuros a cost.os fDI' con02pto de ap:::irtac:ionf?'.:; adif::ionales para el -

m:ismo fondo de ;x:nsirmcs y prismas de antirJi~::dad. 

Fuentes Externas.- El fuc"""tDr'ing lo situamO'_; C"".)1110 una fucnti:-_i de findncia

miento externo, p::>r sus caractPrísti.cas ':l es catálogado a:::1mo una flJl.?nte -

de financi.amientJ) a OJrto plazo! ~"'l fac1nring QC'l1'2I'<J1.J;;c-nt.:? so 'T'-'!'3 a tr9 
vés de gru¡::os o scc:iedades ~ldcionad~;:; ccn las Insti.tuciones tiacionales

de ~ditn existentes en Mé:do::i. a financ.iamiento r.or cuenk1s ¡nr cotrar 

requ.ién? la pignoración (préstamos a mrto plazo otnrgadr..is p~r institucio

nes financi?.ras, estando garantiza<l::;s ¡;or las cuentas ¡xir cobt'ar el pres

tamista puede ap:iderarse físicamente de las cuentas ¡:or robrar, pero ge -
neralmente tii:>ne derecho de ap:lación jurídica contra L'l pnestatario. Timl-

bién se llama descuento de las cuentas ¡::or cobrar). 
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El factor jae o venta de las ciJenta::; ¡:ar c.."W..::brar, es t:·l segun:'.\o ti~-o de fira.nci~ 

miento p:or aicntas [Xll' o::brar. El o::mprador de ks bienes es notificado de -

las transferenc"ic:is y hace el pago din=<:U:1.rrente al factorÍllJ. Can.1 la Eltq)r'\?sa

que hace el factomje ad1.ID2 el riesgo de falta de ¡xigo de cuentas nulas, debe~ 

verificar el cr{dito, así puc>c:ie da..-irse acertada!rrnte qu(..1 t."'ll mtoraje prcp::.r

ciau no sólo dinero, sino también un D::¡urtan12nto de Grlé<lito ¡ura el ven::k'<lor 

o cedente. Incidentalra?nte las mi91BS irr..:;titLK...-icnes füun.:icras que mK.·r:d~2n

los pl"?::itam:.G ccn 0.11.:mtas p.)!' o:.br.1r pigmrad.1~~, s"irven ta.mbi6n c':1m C1ctrnvs, 

así, según las t:iP:unstancias y los deseos del prcstatdrio \ll1..:1 in~>tittción fi

ro.nciera prop.Jn:::ietHrá un:i u otra fonr,1 de fitul1C'iarrtü?nto ¡::or c::u.:ntrJS ¡:.or o>

brnr. 

CrÉ<li.to O:::rrr.rcial .- Es el qLK? µn.:v_lI\:iu-rJll lu::> wq:.ciL·-s ;:;in rdn]l!il1 ~nr~1ntÍL1-

y está lt'present:i::t..k) p:'Jf' las cunprdS de biern:s y ~f_•1v"i\:ic:r:; que n_-·\1lií'..<l la nnp~ 

sa en el o.1rsi) nornnJ de las op.:rc1L·1aio?s Ldlc,~; (J.1;u: m.it1...'rial(·:..:; µi~i.J~us, lilitt:'-

riales de 0:t1SlfTO, 1\.•facciaY.?s, s1.:)rv:icios de m1qui1a, fletes, r1 tE'C. 

SierY.io gc1ní?ralr:l'.·nte un-1 f v:nt'.3 de fin:uK.'iamiento a corto plclzo. 

eré<lito &.mea.ria.- t'Cí...lTÚS de ~;1_1r Lm:1 fur:.)ntc de fin:mci.dJnicnto es tlfB dl:., 1as -

fornns m1s generali~Jl11s del cró:iit0 qi.1p pn1ctican lcJS instit1ricncs Nacicn.:1-

les de Crédito. 

rréstarros Directos.- El pn?sti!i1D puede c.LnSid>·¿rarsE' a:.m:i la op~raciOO clásica 

del crédito l:BJY_·.:u"'iO c1 a:rto plazo, ya CfLh? rt:1n1 SU Otorganri.ento 00 se exige -

mJ.s garantía CJUP 1 a qt.'0 Of~<.."f:.1 €' l sujc•to de cnm to LUTD p?FJCtU, de aOJ<.?rt.io -

con sus 013.lidaclos ele bt.X?ffi solvc-ncia rrcral y ccrimica, ¡:or eso, éstas q:enJ

cicní-?S su'?lPn 1lrmFH''SP d1?ntn.J d~l vccabulario b3.ncario 11Cn.\:litos Quin.-,Jriificos". 

Pn?starros PrerrJari<::S.- Ll.:L'lDdo también pigncir-ático, es el cffilito que p:i.ra su 

otorgamümto exige gan·mt.ías rv.Hles di:..:il bien e irm..l('bles, se d.xuTY?nta m?dian

te un r.agaré debidlrri._inte nxp.nsítado. 

En alguoos caos tanbién es usual que se deo.monten rrediante a::ntratos a::nven

cicnales cum:lo existen circunstancias especiales que lo i:llleriten, siendo este 
ti¡:o de crédito u o::irto y largo plazo. 
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C!\.PTTULIJ IV 

BENEFICIOS DEL F1\CTORl\)E EIJ MEXICO 

Las instit~CW5 bancarias que DenE>n el <.:...:--rviciD d1· factol'ing (factora]_•) 

compran cartera •li'd?nt!:> (no vencida) n.)spaldada ¡~(Jr d:::-cumentos, c.untra -

I"E"cib.:is, facturas, etc., anticipando un ~ürO?ntaj~ Je la cartt•ra cedida. -

Este p.Jn:.."E'ntaj_:i es variable de acuerdo a.l riesgo c.!c·l comprador y al n.i

vel de de!oltL'ionE:-s que tier.e la cmpn.7:-Sd en sus \.\:'ntas, :3in o-:mbargo, -

rorm.almenti? c":Scila f'ntr'l? el 70 y el RO ¡x_,r c..icnu_;, t"\1 'l•?ncün1entn o"Jbra

el total al u:;m prddcr df: la ("m pn::~:.a L"'\?dí:'ntt..' 'i Jt::. n-:ig1~-s:.-3. la íh1I'tP ff..) fi

nanC"iada. 

SP dict...:; qui· e·· f,Jctor,1J• e.un rr:cur::>o ¡xwque '~)n ·-·stP c.·i:.:~:: fa1.~torj ng ti.en·-' -

la fa ... :·uH:·1d r:.~ »Xi1Jir 01 pago a 1u. emprvsa. 1.:."'(•rlc,ntt· f.t.T una t.:-Vditu::.d fdl

ta do pa:.Jc ¡:...-,:~ p.-..!J't1" d0 1.JS cvmprador'Es. 

Para el fa¡.:tt)r'd,J.-' ' .. :.':m i~~-:iw:-_:.() las empresas rJol:x?n s1-:.r ;.;J.cmpre p~·r::..:.cméls m2 

raJes 1 tener b1it:·1KE cl.it''nfJ··s o bLr3'1CiS cnmpraclon-:s y wv1 saria t~'st.r-u,_tLH"a

.finarrierd, sobn.-- un bt1r"•n 0.(T•:(ii.tar:i1f.'.'nto comercial ··J .. sus pn:··ductos. 

También t<:, n-:-.. ... 'L~lilf'nd.Jbi.+? que' SPan productos p2r\---:-\..-C·<k'ru·-.: o s21·vicios, dUlr 

que estv n· .:_1s limiL.3.do, p:.1rq1>.:i hay más se9uridad y r.'r.:)r 1o :.anti.-:> más -

probabjJidad dP que .!.ce pruduc1 .. cs rK) se p?rdc:rán tan fa.cilmt•riti:··, y t'.'11 

consocuen:-ia quit?rir:s so.ticitan c-1 cn'.·ciito tiéll('!l una S(·guridad de qu<.~ k1 

¡::oJrán mnc.c-g1ür. 

Hay ccctciom:-s i-:'n qt:.;? lds ..:-:mpn: .. sc..s tlf?nPn la ni:-o:::::.H.L3iJ dl"' u:m!..:P~uir c.l{

dito para financiarse' Jo más rápiclu pLible, pn:sentdll d:x.:umentaci .. -Sn en 

la qur.:' ap~CC?n O Llmpara.n pn::Jlit.li_·t:,:,s dt..' fiicil dt.>so:1mµJSició11 1 E:S rcr -

el.lo que se les pide óx·umentación de productDs p:·z'E'Ct:·dt?rP..5. 

BENEFICIO PA!U, LA EM?REDfl CLIEilTE 

Entre lOs ~nefiL-ios que obt:0ne una Pmpresa al adqu::~ir los serv:iC.JOS de 



factor aj= ccn n--cur;..:.c se pueden mencionar kfs siguientFs: 

a.- Se nivelan tos f1uj:>3 de efrctivo 

b.- Se ¡x>rmite una me,Pr planeación de tesoruría 

c.- ~b se cr>?a Lln pasivo ¡:orque exisn, la vent:il dC' un activo circulante. 

Además 10 p:: .. rrnite (:'<..)ntinuar obt.enii.:ind~1 c.7Vf.dito de sus provc,_·dc.r•_:;s 0n ép:.r

ca de p.:ca liqU:di:•z 1?n la que éste se enc:Ui.?ntra restringid.), íac-i1itd 1a -

negcc:iac:USn de ampliación dC? plazc.s ante lcJS pruve(jd1..1n.-·s, ClF'lltrt L"\Jll L.1 -

protca_~:if.rn de lí)'.5 ccst..."JS de sus proch.k .. '"1.C.G al tf·n121' 1oS insumus llC(t:·sar io::;

op::wturi.1mentt:."' y r.1..Jn;1ítt.' una mej)r plc1r.t:>.:1:_~ión d•1 su:; tP~~in:-dd, proqra

mando dr:> Uth:l fcrm.J m/1s f5cil et J1éliP J•} sus ccr;1pr • .:is. 

Es un excek·nts.:· mv,:Jadrn~ del tlu_~J di;: t:·ft...~·~L\ri_• J' p .. 0rmitt.· un¿¡ md)i.-::ir plc1-
ne,~1ci{ln de- sus •::om pr·as y progrdmdr de una fbr·md más l'fidcntf' el pago

d<:: las mismas, C'S iguaim('Ilte Útil µara ha;__:t-·1' fn .. -.nte a ilnpr"'.:vistr.::rs. 

FACTORltlG .A. f1f(0'/EE:DORE.S 

Estr~ servicio se OtcJrga a empf\-'sas finan ... ~jer.1mcnu:: s-..-llidas o.:n el obj?tn -
de ap)yar a sus provl".,d:>r'C's, al .:idquirir Facroring Jc5 dccun\f'n\rn ( pagi'_ 

1t?s y leO'r)S de cambio) que 1Ps emir.en p:)r el plazo rontratado para su -
pago. La op::iración se realiza ~-or l'l HX1% y el descucntD ¡:or el cesto -

del servicio ,11 pruv;.:i.•(br se apl.ica L~n el momento de entregar la cantidad 

curresp.:.nciic-nti.?. 

El Factoring d pruVt;\">Wtl.:.<:.; t:-.;; tHi ~t;'rv:icio que se otDrgo a 'Jraníles com

pradores que ckx:wnent.un a sus provcedcres sin i.mp:;rtar a quifm sea éste, 

¡:x_;rque el ries'.:..lº en .O:<:::e mcrn0nto t'S suL:1r:·1·:.ntP t•l O)mprador. 

En el Fact:D!""'ing a pn ... >vt:.....-:U-:.-:.ri.:·;; i··l >.~1.::x.:u..:1 nro que- ~~P '.1plica r0r 1"1 O:)Stn el -

del serv·icici C\Jnesp~·ndt· .:.: lu t.-:is0 C.-:1 C"'l:""fc,1r}J, 

Entre los b:>neficir''' pc1ra la empresa cliente del Pactnring a proveedores -

se puedr .. ·n m~1 ncionar: 



a. Permite continuar obteniendo CI"'?dito de sus proVt'E'd.)ri:·s en ép::-.cas de -

baja liquidez. 

b. Facilitil la n"go::i.1ción y aplicación dC' plazos anti: les proVC-"0 tlores. 

c. Ayuda a proti..~g•?r lc"S r.cst.cr.; di: sus proa'J.:tcs al tener op::wtunarnt~nte -

los insumos nco.:'Sctrios. 

d. PPrmitf? una ;:it•j:x· pl{1n•:ación de la teson?ría, program.:mdo en una for._ 

ma más fácil ';"l pago l!e sus mrnpras. 

c. Cuenta ccm t_:.ft:."<~tivo <li!~p_)nible µara p:mcrlo a tJ~abajz-:1.r con mayor ve19 

ciclad. 

lJENEFlCIO~ P1\RA EL PROVEEDOR 

O:münú~1 v·.:n1:li·: nd,_J a 1.:r';:<iitn y robra de mntddo facilitando la planea.cii)n 

del f1Uj) dp caja 1 pues ~odrá oobrar a SU!; clif-?ntJ?S a un plazo ar.\)f'dC' -

ron sus ni::<.t:·sidadt:s d!...:'.:I efi::-cti.vo. La carga fi nt--1nc·il·ra qut.\ lP r .... :-ipresenta -

el hacer cfe:-tivo, el ck-c11mento antes c!el vencimií:'nt>:; :;e jxti!'i.:::! a1 t.erK1r 

efectivo disrDr1ib10 yora p:1ncrlo a trabajar cfr~ inmudi.1tn en su propia o~ 

t:Lvidad. 

~b se CTE'a un pasivo debido a que lo Op?ración F\.:,.·r:urin1J t_'~; r\?gistrada

a:>rno una p2rJidu del 'J.Jlor original d0 1a cartJ?ra1 esto es rolevante pa

ra preservar la situación financiera de la empR-:>Sa, mostrand:i una (~strt~ 

tura financiera más sólida y logrando una mej:ir rotación de sus activo:;

monctarios. f.'l Facror ne condic:iona de manera alguna la mc,vilización -
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de dinero •:'!1 cuontas d-:- cheqU€·s u ou·a n:.r:1ia d0 1:>)nct?pto p.:ir 1'\?C"ipJrci_..:. 

dad o saldiy.:; cum p?nsatcwio~ 1 p;::igan(b la em prc'sJ o.:-dent:e lmicam0nt.e ¡:or

los fondos anticipadCG S.'Jbt'C' SUS Cl.K"OtdS f,01' cobrar. 

N::> obstantP nuestrú'.3 clicntt-:·s d1_,b2rán tr:'Df .. T una cuf•ntiJ d12 c_IK·qt;r:,:-> para -

facilitark>S e] atona de kJS fond0s l°'n (iicha CU<.."nta. 

M ECANlCA DE OPf:RACJ Oll PAr<P. CL! UITES 

O":>mo ya mc>1Y:ir..:m,1riv.x, t"'n el capítulo lll, la formalización de lns Op?racio

ncs se plasmc1 r;in un contrato nJrmativo en el cual se es-p2Cifican tDdoo -
los der'?Chc.-~ y ubligdcionc-s U.e :.as partl"'S. También se firma un pagaré a 

la vista r...or el im¡:ortc total ck_, las op;rdcionc-s cJ n:a1izar como una ~¡.J.

rantía adicional y ligado al o:inv·ato. 

Para llr:">var a cato las ct,siones de dc•n::oc:ho, deterán pn.)p:::ircloniJr previa
mente la.:> daros de cada uro de los clientes ¡:or ceder mn el fin dr} asig

nar un monto y plu.zo p.Jr cada uro de ellos. f6Í mc-smo n:s informarán -

las cond"U:-ion..o~ en que si: op.:iran con la.; mismas. 

5'? el:~t:i·~r-i un mntratD c~t' O?Sión que se maneja. romo un anexo al rontra

tD normat.ivo !C'lacionaclo rnn el número de fi.lctura o dccwnento qllé' sr' CL~ 
de, el romb!C' del ctien\f!, 01 plazo probable de mbro y el im¡:orte neto a 
cobrar. f:Sti: conv·a to se rccbfica ante Cbrredor Públ.:im, quien se enca1~ 

ga dC> !"1-ltificar al cllent•? para que esu.? enwrado y pn:cr>da a pagarros -
d:irectamentt·. 

DOCUMENTACIOtl Rl::QUl::l\ll>A 

Para am tos sr·rvicios s0 hao:> un estudio financiero y legal para determi
nar el riesgo de~ o¡:.eración. Para eDo se requit.•rx::· lasiguiente do:umenta

ción: 

a. Estados Financieros parciales del ej:'1"'C'icio actual son 
relaciones analÍtii:as (con antigUQdad no mayor de -

seis meses ) . 



b: Esodo Finan:iero dictaminados ¡:or Contaéor Públiru 

inGPfJ?ndiente, c.urresp:rndiente a les Ítltimos (\):?rci

clos sociales. 

c. Escrituras: deterán cnntener datos de) inscrip:-ión en 
el llegist:ro Público de Comercio. 

- Cbnstitutiva 

La Última QU•? mnsignc cualquic0 r mcdificac:ión a la 
anterior. 

- Las qUt? cxmt:engan k:.r-.; n.::;mtramj1··1ltos Ge ap:.xlt?rados 

para suscribir Títulos de Créditos y actos de d:)mi 

n:io pdra el F'actoriniJ con recur'&.), 

d. En caso dr.: t.c,ner- cr\?ditcs hipJti-'Carios, r\?faa:innari..rJS de 

habilitación o avío, pn~-sentt.1r copia c!el tXmt:r0to cele-
bra.d:i r.:.iJn el acreditante. 

- Persona Física.- Relación di: bjer.'?S inmtJ1;~blE· ecvmpa

flaclo de la escritura de pmpifodad, mn da\Ds el•.' ~ns

cri¡x:ión en el Registro Púbuco o de ser ¡:osible ava

llo o en su defE'C'tD señalr valor aproximado dLj) in-

mueble. 

- Persona Moral.- La documentación senalada en los -

incisos de la leta A a la D, cenm:i del obj?tTJ sccial

deberá tener el de o\Drgar avales y garnr.ti"'.ar obJig~ 

ciar.es de terceros. 

Los a¡x>derados deberán tener facultades para celebrar 

actos de administración y suscri¡dón de Títuk>S de -

Crédito. 



CAP!TlJLC' V 

F'ACTORING HITER1:;\ClON1\L ( E;>'.PDWJ'ACION) 

OBJETIVO 

/1.pJyar a 1.G'S e;qnrtadon2s en sus ventas al exterior, mediantt? la cob:irtu

ra de su r~_g:: crediticio de sus compradores en t)l extranj:ro. 

Herramienta que permite ircrEmontar y fo:i\entar Sl.LS exportaci.ones. 

CAi<ACTERISTIC/cS Dr:L FilC~fORING 

Co!":.?rtura. d:l 1007~ del v~lor de la factura JX1r' insolvencia, incapr:icidad 

o in:-umplimiento r.or p.Jr'tt? del comprador en el cxtranj?n.), 

- El exr.orta&0r se desliga de la admini!:ltración y gest.ión de:- la o.:,b!'an2.ci. 

motivo de la op:::r<Jción, sin embargo factorina lo mantendrá informado -
periódicamente del c"Dmp:irta.mif:into d•: la gestión. 

- Solo op.:ra para 1/\.:ntas a pL .. ur_:, qu•:.-'danc.io excltrÍ.das las op.:iraciones ba

sadas en la carta de cr0ctito. 

- La (-citJ.?rtura 0s en la. divisa mntrrnplada en la factW"YL 

En caso de qU<? al vcndmientD d d~udor no pague, fadDring en un plQ. 

zo no mayor Ui:? 90 días {:X)Sterion .. -::.s al vencindent-0 1 1iquidará totalmentx? 
1a factura en cuestión. 

La recup.?ración ¡x>r mc.rosidcid ck~1 de11dor oo implica er0gado110s adicio
nales para el ex¡:ortador. 

- Si un pago se deriva de una d.:Sputa comen::ial ampliamentI.> mmprnbada
¡:or el im¡:orcador, d c-.cmpn::'11iso de la cowr:ur.J de facmring quedará

~,u..s~ndida hasta qui: l:J di: puta se aclare. 



El costo es C.úíllík..,titivo mn los prudu .. -:ti::s sünil~1P?s en r::;1 l mercado de o:....>

b:rtura y OJbra nza internJcL0nal. 

- El personal se r"9ul:L~a ¡:or p_-'rson.Jl altamente catificudo ln cual dtiriva

en agilidad, c·fici'::>11Cia y pn:.:fes:ionalismo en el servicio. 

PArffES IilTEGRAllTES DlcL FACTORING 

u. Exp.;:t.J.G:1i' .:; .::..."":<~·~n'1~, "':, }J p¿t!'t-P qtP fnrtnra l()S bfr1 nes stunistrados 

o la pn.:>stLlcJÓn (]~ ~·:'l'ViciL~ a un deudcr c1 n el extr3nj?r'O. 

b. Imp:irtack:r .::.i iJe11U...:·!·, e::. la µarti:.' cbligudl.1 a pagür lJ factura r·nriti

do ¡:x.w el exp:::rt.'.!cLr. 

c. F'rJl:tor, fi_j,1 Jas cDn-:~i(·L:,rr::'s c:Ji.:·l cuntrato en 1o n.?f'....:'tX?nte a Jos cn?di

t:L"'S otDrgildo:; p)r suministros efectu:J.dc.s a. clfontL'S t•xtranj?rus del '"'!!. 
p:irtadur. 

d. Factor i.rnreirt.adcr, t:i:_; lJ. empresa que observe el riesgo p.:-r el iJn¡x.:ir

tador y si: encarga d~: la administración y gestión de cobranza. 

LAS TECNICi\S Df:L FACTORIIIG INTERNi;CJürIAL 

Se puede afirmar que el factoring internacional ha acumulado exp_,l'iendas 

que se han ccm tertic!o en técnicas, romo la informaciÓn y los servicios de 

comercialización. Ya que el factoring internaci.Dnal ut:iliza instrumentes -

financieros mmo la carta de cr<?dilD, fi.nanciam:iJ?nto a la ex¡:ortaciÓn y el 
seguro de crédito. 

La carta de CréditD.- .Co:umentD ex¡:edido p:ir un banco, generalmente en 
relación mn una o¡:eración de O)merc:io internac:ional p::;r medio de la cual 



el bancn reemplaza al oJmpradoP O)ffiO parte obligada al pago. E1 expJr

tac.Y.Jr basa su QXp:ct.ativa Ce ,_·obn.:-J en t=>l ban(_i_J más qu<? en f:ll imp:.)rtador 

el banco delx>r.5 ser rc'eornloLsado ¡:or el -Un¡:orta,br. 

La carta de crédito es el insh·umc1nto mó.s ampliamcnt.P usado en líl banca 

internacional. Faci.liL.1 Pl crnnf:'rc.io ü1tE·rnacional. partii._·uJ.::irm(~nt1? durcintl? 

é¡xcas de inL""l:::'rr-idumbI\2 t..<e.01iJrnicas y r.olÍticds. 

La carta de rl"-~di1n ascc__1rn·a el pago a ln r.~rsona que vende mercancías.
I:Or otra pJrtt-', JSUJl.UrJ ol comprJdor qui:; ll<..~ ~r: 1~ 0xi~J.ir;; 1:] raao hi-l~~·,i-i:i

qu::• el vendc·dor t:mbarqtK' los bienPs qU(' pn:.1pJ1"1.-:-iona ul cDmprad:ir 1 y al

vendeJor ¡Jt'..Jlí.\..i.:i.~n ;nut.u,_1 •:·n •:11 tl'.Jt:..' c-n•.:n-._. ar;1!r:;.. 

Scguru de crédito.- Tiene p:1r obj:ito Pl pago ele la ind~1mni2ación dt:1 ur1,3 

parte pro¡:orcii.·mal de las ~rdidas que sufra el as-2gur·ado a oJnse:-uencia 

de la insolvencia tutal o parcial de sus clientes deudores ¡:or créditos c12 

merciales. 

MECANICA OPEI,ATIVA 

Esta se lleva a cato en cuatru etapas que son: 

1ra. Solicitud de Scrv'..cio 

2da. l\a'ptac:íDn y Cesión 

3ra. Vigencia de la Op:>ración 

4a. Cobranza 

En el sigu:iJ?nte cuadrD se explican las cuatru etapas. 



:.1 EXICO 

EXPO!<T!IDOíV\ 

MMIJFACTURER/\ 

( CPdentF) 

FACTORING EXPORTACION 

ETAPA PRELIMINAR 

Estabk•<.:e una relación c~1rn1?rc:in:l ~n 

la que 01 imPJr'tador alemán se cü~ 

í:n~;·nete a ~:-:::.mpr.::;.r do? f.xp">rt.~~d:::ra -

Manufacturera r:in 1os s:iguj.!?ntes r.ér 

rnin.Y.-;: 

- Embarques mensuales cJe manufac

turas y equip~1S pJr montos de -

uso mensuales a plazos de 'iO -

dÍas. 

- forma de pago: Cbntra prestra

c:ión de factura (conforme a lo '-~ 

tablecido en el mntratD de C/V). 

rbta: El exp:Jrtad.:ir actualmente C!:! 
bre el riesgo mmercial me
diante el se:~guro a fin de e~ 

brir Jos req uisi1Ds. 

ALEMANIA 

IM PORTF.S 

HMJDS AG 

{ D?udor ) 
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F'ACI'ORING DE f:XPOfffACION 

1ra. ETAPA 

SOLICITUD Y CALIFTCACION 

Solicita el servicio pro
¡:orciona datos sobfl" 
Im¡:orts Hads, A. G. 

flwía datos dpl deudor al 
factDr rorn?s¡:on.sal quien 
en un momento daG'<J fun
girá como factor Im ¡:orla 
dor. -

El F'actDr Im¡:ort:ador soli 
cita inf!Jrmación financi.0= 
ra para anaUzar y ev<1-
luar el riesqo cornc·n-:-iC!l -
dPl dpurlnr. · (Con on~via 
autorizacif1n d1"'l c."'?dP.nte ). 

EXPORTADORA 
MANUFACrUREflA 

- J_ 
F'ACTORiiJG 

,~ 

'"' 
F'ACTOR 

IMPORTADOR 

I 

IMPORTS 
HAIJDS AG 

Notifica al cliente el 
OY....;tD del servicio ºX.11 

Pro¡::on...-iona su resolu 
ción de la O!X'racióO:: 
solicitada y mtizada 
"Xlf factura. 

Prop)rciona elementos 
para eva1'.wción. 



FAC!'ORING DE EXPORTACIO~I 

ACEPTACIOil Y CE'.SION 

2da. r:TAÍ'A 

EXPOí<TADOr;~A 
MA:füVACTURE[iA 

;.'J\CTOPJ NG 

En\fÍa cart.1 ,:_!e· !Llti.fic.:J<. .. i:~-n 
de cesión d.:· ~;t"in'2 
las facturas ·:eu·:ic-1' "-~n 
t:n.:'gand0 ,:i F.:.ctd ;:~19 i.ir:.:::.=
O)pia d2 diell-J 1:drta. 

FACTOR 
IMPORTADOR 

IMPORTS 
fi~NDS AG 

Firma del contr·ato seguido 
d(' la. st<:ción <lt} las fact~ 
rds irn plli::adus. 

F'irm 3 rlr> r:i..:mtrat.os ( inter
facwr y envío de facturas 
o.:didas). 

N:itificJción do lJ c'('sión -
de las cuentas PJf' cobrar, 
n:~~.;¡:.:onsa bilizanc.t:cc de l.J 
admin:istrac:ión custndia y 
manej:J de las facturacio
nes. Así mismo de la (t)

rertura del rif>sgo romer-
cial. 



EXPORTADORA 
MAilUFACTlJRE:RA 

F,\CTORING 

FACTOR IMPOR
TADOR 

IMPORTS 
HANDS AG. 

~U-NG DE EXPORTACIONES 

Ja. E'l'l1PA 

OPERACIONES 

Intercambio p?riódiro de re¡x:irtes -
{semanales, qtrinc--enales, mensuales) 
robre la CClbran~a ron C'l fin de lle 
var un o:mtrol adecuado de .los mO: 
vim:ientDS y detc'Ctar cualquier arD
ma11a qu<? pudiese surgir y que a
fLc,::te la cobranza. 



FACTORING DE IMPORTAClON 

4a. ETAPA 

COBRANZA 

EXPOf<Tf\DO?A 
1·1 /\'.:u r· /,C'l'U IZERI\ 

T 

T 
F' /\C'l'O;;: 
IM PORTADOí< 

1 
f:XPORTS 
HANDA f,G. 

R<'rnite la cobranza al cJ:iJ?ntx> 
o lo c.unveniC0 1 c~(..Yhv:-iendo -
L:i comJsjón. 

Ran..sficre ~l pa90 curuOrme a 
las instit1..~::iJ:.)r11:-s indicadas 

Pago di:- facturación en la focha 
estipulada 
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CONCLUS!Oiff.S 

fSTA 
Mun No nrsr 

¡:)ir.11 H)T.t"P ~ 
¡..:;b;\t...lilllb!Jtt 

Este nLlf:vo sistema de factoraj:.:. en Méxir..u ha vPnido a n.~voll.K:ion;Jr la fr).!: 

rna de financiami,0 nto para el scctnr industrial, dando un marcarlo ar,oyo -

aquel sector qtR Jo T1(0?::;ita, •?l factoraj= como St;' ha visro se d·)cUca al -

fínanciamiento ror medio de las cu•::mtas ¡:or cobrar. su finalidad es diir -

op:oJX)f'tunidaa a la p-:queña, mediana y gru.nde •::-mpresa de trirv:_'r un des~ 

rrollo qt..:(' las twg~1 sa.! ir c1dela.ntc. 

l\n!i::T:iunnE·nU? no Sf~ ha1:Ía u:::,o dr· 1r1~- ClJ.>:?ntns p-w c:obrar ó.-->t:i<b al ch:·,::;CT:'

n::x::.:imi.P.ntri qll':' se tenío de: cómo financiri.r'.::0 ¡\;r este 1m:,d:in. f::S imrcr~.10 

u~ mencionar que C>n este trabaj) se da la pauw para que tt·:.c!e..: los p!",,,_.~ 

tadores d0 sf.:·rvicio, o.:m~cTcianli..""'S e) indust.ria1es qui: tengan lcJ n.::<..\?Sir..lacl

de financiar::_.-. ~:(_·¡,.r ... rn ,J J-jnd· . .., r>::w~rir y tf'ngon el aµ-_;.;-o EO:rné,micv q11e 

estah:iri n\Cl':3it.z-:nJ.:), 

Se puede decir que ha u~·1-r:1ir1a(_b 121 é·p:.i.:a en qUC' el .i.ntc"rr;,(_'dia:, io, r::·l p"':"S. 

tarnista, y.;1 r.o pJdrá op.:-rar ele forma pigroraticia ¡:orque ahora existe -

oou rrw·c:anismo mu~/ irnpJrtantr:>, aparte de los ya corx:c:idcs trad.icionalmen

tl? romo eran los qut.\ pn?staba la banca. 

El factora.P tiene mültipl1::-s ventajas, ya quP otl)rga liquidez a u:xb.; lo'.J -

empl"?Sarios, fXTrnitc su;-....:rviS<1r el COfíl[X)rtamiE.>nto de pagos de las (•Jnpn.:'

Sé1S y en de\tcctar los patr~JT1t''S cit? condu::ta dt:' las firmas que sí cumplan

ª tiempJ con sus compromisos y también r..ermite, dettctar aqui:~nas firmr:is 

que son mor<:i3as o ¡= fiables. 

Las scciedades de factDraj? d,;puran el crédito C'omercial en Méx:iLu en l:f:~ 

nef:id.o ce um parr t:r""P·'n?ncia, agilidad y eficiencia de las transacx:io
nes mercantiJ.E-s. [):¡ ac1J.:'rdo a las nEO?sidades de cada clientp se fonfig!:! 
ra la operación. 
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Existr 1n t.J·r<-i tOnna.:~ de ofr~x~1.:r l'l StT'l'Íeio dC' fdctcraj_• q1_1e :_..;i..1n; ¡_t_··n 1 ... -;:~ 

so sin T'-:.\:-:1.r:.;:J y a pn.1V('2dor\."'S. ~~~· ha explicado cada. un,1 d•.:- F~-;t.:i:."· :'.:

ses, como (1S c,l :.....·:1::-;o donJ·:.> o?l clfr::nte pr,:-fir?f\.l te.mar el riesgo, 1.->n 1:i1J! ·::: -

casos el f:tCfí"'I' r-·:-: quiJ:'n µrc>fi•;r\? c'JtTer '.'l riP5~7tJ y t.:in casos <1e lrL:; cad~ 

nas cxm1i.:..,n_-L::ilt~:- c,l St~Tvicio se cfn?l..\." a sus prü'A>t?dor\:'S pdra qu(· autom{1-

ticari1:•nti.' ·:-ibtcnqan üquidi.:.•z fJX' 1a~; \/('Jltas qtY' rc·atizan. 

D-:"'Cimcs qt;i.:1 t'.1 ~>":'r•,rjcb 9~ h:'.K'? en fun .... ·.L:.)n dv li..is f,[Y:0si 1 \cv!•-:-- 1."'<.:;p.;cÍfic·as 

de cada cliL'll~i.' tJ:;rqt::_, ~P ¡i11~"'d,-, a .... k•lcntar' 1.'l pdlJO e d:'H''.?"·'.\o hastd. ~'1 -

'Jencimit..,nri:, cnn i11rí'J\_'~i• .. ls zinticipJck:-Js o en su d'.'f!_,_·to h\!' ... 1,-1 el r_(,n:rito del 

p lr.17P v ox1 L"Dhra nz a p~w m0dio dE:' l factL rc1 j:'. 

Ah)ra 0:,11 '»l cp_,·-:,--n!f• in11:'n?::1 ck• lús ('íll~-,p_··:;.a.s ¡x.>r P;-:~1...,;1'! ir, cob:\·1 frq1-.r

~-.:d:<i·J :·l. ~·.:.-:. :··! i :~-,·. t'WL-iPnl, v.-\ qu2 .:-1".'U·L1 ;.··:IT'' 1J.J•1 a la:, ¡x·qu•-'f'ills 

.·1 m·~·didlh.L ':.-·;r:pr·:-;C!::.. ···:.:r•:.·~·t¿itb1'a:; a mih'J•Jr 1_'.!. !··_11:::,:J'' qu.- 1i:·pi,--.: ... :!l~d l.! 

fdlt.J d1.:· ·.:-:,~n--t.·i•¡d•--:'nir- · .~t..;.,_; 1c".:; men:adc>s für\.Ín0'(.,~J y l.! c\;n:.-:.eguir r"-:<:ur".:-1:-t.~

cn l'l mcm•.'nt.o ip.l'.' se r¡¡_~:i::-sit.en. 
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