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I N T R o D u e e I o N 

Los diversos procesos econ6micos han permitido a -

través de la historia, el desenvolvimiento de varios pai-

ses, el estancamiento de otros o el lento desarrollo de -

las llaaadas naciones nuevas. 

Estos procesos han traido como consecuencia dife -

rencias de oportunidades de desarrollo tanto entre las n~ 

ciones coco entre los individuos. 

Viendo este problema desde el punto de vista inter 

nacional, los procesos económicos han propiciado el desen 

volvimiento de metrópolis, el estancamiento de otros, 

las colonias o sea que existen paises explotadores y ex -

plotados. 

Entre las aetrópolis tenemos: 

En América a Canad6 y Estados Unidos, paises pobl~ 

dos por inmigrantes europeos. En Europa, los países del -

noroccidente y del centro, en Oceanía: Australia y Nueva-

Zelandia. 
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El grupo de países subdesarrollados lo forman: 

Las dos terceras partes del mundo no soviético, -

donde el ingreso real percápita en tan s6lo una pequeña-

fracci6n del de los paises desarrollados. 

Tanto la innovación como la formaci6n de capital-

son más reducidos. A este grupo de paises pertenecen Am~ 

rica Latina, Africa; excepto el sur, Asia no soviética,-

los paises del Cercano y Medio Oriente. 

Las diferencias entre estos dos grupos de países-

se pueden resumir en la siguiente forma: 

a).- Hay un pequeño grupo de naciones con un alto (ra-

do de desarrollo y un número de paises bastante grande -

que son muy pobres. 

b).- Los países del primer grupo siguen siendo cada --

vez más ricos; mientras los países subdessrroll~dos son-

cada vez más pobres. 

e).- Estas desigualdades se han acentuado en los últi-

mos años, debido básicamente a la falta de recursos de -

los paises subdesarrolledos, para iniciar su desarrollo-

econ6mico. 
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Esta falta de recursos se ve acentuada por la 

escacez de divisas debido a las trabas que ha venido su-

friendo su comercio internacional. 

Es por eso que ante esta situación, me he permit~ 

do hacer un estudio del comercio de México, con Italia,-

pais con el cual nuestras transacciones comerciales son-

raquiticas, pero que con el análisis y recomendaciones -

que en el presente trabajo se hacen, se puede incremen -

tar dicho comercio. 

F.n el capitulo primero se analizan generalidades-

del comercio exterior de México; su estructura y los C8J! 
bios que ba sufrido, el análisis en el país de la subst~ 

tuci6n de bienes de consumo manufacturados con el esta--

blecimiento de una producción interna; le proporción en-

que se ha incrementado el comercio mexicano con los pai-

ses del mundo, principalmente con Estados Unidos las re-

percuciones económicas de este comercio en la economía -

mexicana. 

Por otra parte, se hará referencia a los proble -
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mas internoe del comercio mexicano, tales como la subs-

tituci6n de las importaciones; establecimiento de una -

política de industrializac~6n para mejorar tanto las --

condiciones de calidad como de precio; incrementar las-

exportaciones de alto contenido de producci6n, etc. 

En el capitulo segundo se estudia el nivel econ2 

mico de Italia, su producci6n y desarrollo industrial¡-

los montos de producci6n manufacturada. El comercio ex-

terior de ese pais, como está constituido; los princip~ 

les productos con que comercia. 

Sus exportaciones: en este rengl6n se hace una -

lista de los productos de exportaci6n de Italia a los -

diferentes paises con los que comercia. Se hace también 

una proporci6n de su comercio con países de Latinoamér! 

ca. Asimismo un análisis de las importaciones de los d~ 

ferentes paises con los que comercia y el uso o destino 

de estas importaciones. 

A continuaci6n se hace una breve historia del --

Mercado Común Europeo,· 111 fecha de su constitución; los 

paises miembros adheridos a él. Los fines que persigue-



el mercado¡ es decir, aqui se hace una e:xplicaci6n del-

comercio de Italia dentro de este organismo, ya que su-

principal movimiento comercial lo efect~a en el.seno de 

dicho..agrupaci6n. Analizando aqui el monto del comercio 

de México con los paises miembros del Mercado Común Eu-

ropeo. 

En el capitulo tercero se analizan las relacio -

nes comerciales entre México e Italia¡ los aspectos CO! 

plementarios de sus respectivas economias, tanto en el-

sector agricola como en el sector industrial. 

Se hace un análisis y descripci6n del convenio -

comercial entre ambos paises. El intercambio comercial-

en los últimos años entre dichos países. Tanto de las -

exportaciones como de las importaciones. 

Los logros que se han obtenido¡ asi como otros -

instrumentos con que cuenta nuestro pais para impulsar-

e incrementar el comercio sin lesionar su economía. 
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El capitulo cuarto se hace referencia al análi 

sis. de las importaciones Italianas y la proyecci6n de 

México en los diferentes renglones suceptibles de incr~ 

mentarse. Por otra parte en la economia Mexicana se ha-

rá otro tanto, en importaciones y exportaciones, tanto-

en productos agrícolas como en industriales. Para termi 

nar con las concluciones y recomendaciones que es pert! 

nente hacer. 



C A P I T tJ L O ! 

ASPECTOS GENERALES DEL COMERCIO EXTERIOR 

DE MEXICO 

• 

. ··.·-_, .• ,,.·.·,- ·- .. ,\ ·~).·.- ,_. •. .: .•,.;!; . 
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1.~ Importancia del Comercio Exterior, 

Para un pais en proceso de desarrollo como lo es-

México 1 el comercio adquiere una gran importancia ya que 

de él depende en parte, que se alcancen las metas de po-

litice económica que se propone, y es un instrumento que 

puede permitir que se racionalicen los recursos económi-

cos de que dispone. 

El comercio exterior como factor de crecimiento -

es muy importante, ya que proporciona al país los bienes 

que le son indispensables para su desarrollo económico,-

los cuales en el pais no es posible producir, y asi, la-

obtención de las divisas que son necesarias para la ad -

quísición de los bienes de capital se ve facilitada. Por 

otra parte, propicia una actividad económica importante-

que permite acelerar este desarrollo. La mayor actividad 

que se obtiene por la exportación, y a la vez, la obten-

ción de ingresos de un grupo de exportadores, facilita -

a que las importaciones se dirijan a los renglones que -

las actividades internas no pueden producir y que le son 

:indispensables. 
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De acuerdo con lo anterior, las autoridades mexi-

canas, concientes de la importancia del comercio exte --

rior han elaborado una serie de. lineamientos para regu -

lar, orientar y controlar el comercio exterior mexicano, 

que son en si los elementos de su politica comercial. Es 

tos lineamientos son: 

1).-

2) .-

Acelerar el desarrollo económico del pais. 

Limitar hasta donde sea posible las importaciones 

de articulos esenciales para el desarrollo y también 

aquéllas de consumo que todavía no se manufacturan en el 

pais, de acuerdo con nuestra capacidad de pago. 

3).- La promoción de exportaciones de productos, espe-

cialmente los que contengan mayor grado de elaboraci6n,-

pero a la vez sin descuidar el abasto interno. 

4).- Dentro de estos lineamientos, procurar el equili-

brio de la balanza de pagos y de la relación de precios-

de intercambio. 

S).- Plantear la forma de establecer convenios comer -

ciales a través de las relaciones con los ~aises con 

.quienes México comercia. 

' : . 
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2.- Estructura del Comercio Exterior de J'.éxico. 

Los paises subdesarrollados, tienen una alta yro-

pensi6n a impo~tar debido a la existencia de una demanda 

nacional que no es lo suficiente elástica como pera ha -

cer que se realice una oferta nacional. En estos países-

existe un sector de la población - muy pequeño - cor. ni-

veles de ingresos muy elevados que obstaculiza el ritmo-

de crecimiento de la economía, al prestarse a intereses-

ajenos al espíritu del desarrollo económico. 

Por otra parte, las exportaciones de un pais en -

proceso de desarrollo están limitadas por el crecimiento 

de las economías importadoras y la baja elasticidad de -

los productos de exportación provoca fuertes fluctuacio-

nes en los precios, generalmente en detrimento de los --

países atrasados. 

En los últimos años, se ha hablado de que la eco-

nomía mexicana ha alcanzado un alto desarrollo, el cual-

la sitúa en un gra.do intermedio entre los paises ~emi-in 

dustrializados. Para sostener esta afirmaci6n se presen-



CUADRO No.1 

PRODUCTO E INGRESO NACIONALES 
Millones de Pesos 

A PRECIOS CORRIENTES 
FRG.iJDC.NAL. l~G.l:d:.BO PRODUCT. N AL. BRUTO A 

~OB BRUTO NACIONAL A PRECIOS DEl 1950 

1960 154137 139084 734-82 

1961 163757 14-7802 76038 

1962 177533· 1604-76 79691 

1963 192200 173800 84-700 

1964 224-600 203200 93200 

1965 242700 219600 98200 

1966 272100 24-6200 105600 

1967 301400 272700 105600 

1968 334300 302400 120400 

FUENTE: BANCO DE MEXICO, S.A. 



CUADRO fü). 2. 

PRODUCTO INTERNO BRUTO PRINCIPALES SECTORES (Millones de Pesos) 

1260 1264 1262 1266 
PRODUCT. NAL. BRUTO 73482 93200 98200 105565 

INT. Y DIVIDEN. NETOS 
PAGADOS A OTROS PAISES 835 1415 1398 1531 
TOT. PRODUCT. INT. · 
BRUTO 74317 94615 99598 107096 
AGRICULTURA 9178 10986 11579 11764 

<! ANADERI.A 4450 5094 5267 5478 

SILVICULTURA 254 277 279 277 
PESCA 136 155 147 160 

MINERIA 1648 1670 1657 1700 
PETROLEO Y CARBON 2346 3084 3214 3317 
MANUFACTURAS 17116 23523 25202 27999 
CONSTRUCC ION 2595 3568 3507 4033 
ELECTRICIDAD 898 1318 1443 1592 
COMUN. T TRASP. 3638 4066 4265 ~ 

COMERCIO 19167 24461 25806 27871 

GOBIERNO 1985 2620 2275 2891 

OTRAS ACTIVIDADES 1;06 1672~ 14e02 · 12266 
FUEME: NAc!ONAL l''!NANC! l 1 BAN OE MEXI O, S.A. 
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tan algunos indicadox•es como lo son el alcanzado en el-

nivel por habitante que para 1968 era de 500 d6lares --

p~r habitante j/, el de tener Un coeficiente de inver -

sión del 18 por ciento, por una estabilidad de la mone-

da, por la tasa ascendente del P.N.B. y la importancia-

en las exportaciones de manufacturas elaboradas en el -

pais, asi como la cada vez mayor ocupación de mano de -

obra en actividades industriales. 

Cuadro No. l 

México ha logrado sostener en los últimos años -

un ritmo de crecimiento ascendente, al igual que todas-

las actividades han tenido una alza y se ha conseguido-

aumentar la disponibilidad de alimentos por habitante,-

no quiere decir esto que el pais no tenga problemas in-

ternos¡ como el que una parte - bastante grande - de la 

población no haya podido disfrutar del crecimiento eco-

nómico que está alcanzando el pais. 

Otro problema al que se enfrenta es· que hay tod~ 

via actividades productivas que no se µueden explotar -

debido n la carencia de las técnicas avanzadas y moder-



LA OF'EH'.l'A Y LA DEMANDA EN Mt:XICO (MILJ,OllES DE PESOS) 

CllAllllO NUM. 3 

r.A OFrnTA y LA DEMAN1>A r:N Mr:XI<;Q ___ JJHI1Lotfü; llE PESOS~ 

l %0 l'!f;] 1%2 i9c;1 19¡;1¡ l<J6'1 1966 

(l)PPllODUCTO NAI, BHll'l'O 
A PllF.CIOS PE Mf;llCt.UO 15437 163757 177533 19??00 224600 2'•2700 ?.7?100 

(?.) lMl~HTAGION DE wrE-
NfüJ Y :3hHVICIOS 205% 210111.3 21791 23943 28110 .?9560 31241 

( 3) Ol"Ell'l'A G!.OBAL 
(l)-t(?) 171•733 184805 1993?4 216143 252710 272260 303341 

(4) l-:Xl'ORTACION l.>E !HE-
NE8 Y ~H·:HVICIOS l 71W1 rn;,91 19836 f'lJ(,6 2?957 211863 26919 

( 5) 01''EH'l'A lN'N:HNA 
(3)-(4) 157581• 1G65ll• l 79'1B8 l'.)117'17 ;•29753 2117397 ?76422 

(6) INVEHBION ?6166 ??015 ?776'1 31?[;0 1W576 435J? 50689 

PUBLJCA HHIJTA r'l JA 8768 10'/f\7 11)39 14353 17%H 16985 20670 

MllVA!JA lllfü'l'A l•'lJA 141•58 132Blf 13452 13657 1918'1 22601 211866 

INVENTARIOS 29110 ?91¡i1 2973 3?70 3921. 481•6 5153 

( '7) CONSUMO 1314Hl 139499 1517?lf 1631t97 189177 203865 225'133 

SEC'l'OH PUBLICO 7993 /.1600 95Gll 11157 121193 131!)0 l ~>llOO 

SEC'l'OH PllIV AllO 1231125 1)0899 1112156 152)1¡Q 17668~1 190035 209933 

(8) DEMANDA rnnHNA 
(6) +(?) 15751311 16651/f 179488 1.91f?'/7 2297~3 21t739'1 ?7(,t1?? 

(9) Dl·:MANDA GLOBAL 
(8) +(4) 171•'133 lfV1B05 199)4?. 2161113 ~>2710 ?7??r.o '.Hr:\'.\lil 

r'Uf.~w¡.·: 1':1,AllOl<t.JJO CON llA't'rn; 1)1': 111\ NW10Nf\J, F'l N /\Nun:r1111 ~;.A. 1 ¡;;l,.Ml"ltCA!lO UE VAl.Ol!ES,N(1m 119 1 
u.f.Cil"MHlfü llE 1%6, 
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D.as; '1 por Último el credmiento de la poblaci6n ·frena-

en cierto modo el desarrollo de la economía del país ya 

que .esto ocasiona que no haya suficiente oportunidades-

de trabajo. 

La estructura de las transacciones económicas de 

México con el resto del mundo constituye un reflejo 

fiel de su situaci6n de país que está alcanzando un rá-

pido desarrollo, con una economía cada vez más firme, y 

que goza de un sólido prestigio internacional. 

La mayoría de las importaciones de mercancías -

consiste en materias primas para la industria y bienes 

de capital para el desarrollo económico. 

El vigoroso crecimiento de las importaciones, -

ha contado para su financiamiento con la expansión de-

los ingresos de divisas por turismo, que se añaden a -

los ingresos por exportaciones de mercancías. 

Por lo que se refiere a los exportaciones, ya 

no predominan los productos minerales y el petr6leo 

crudo. Varios productos de la agricultura, la ganade 

1/ Informe Anual.-Banco de Comercio Exterior S.A. 11968 



CUADRO No.4 

INDICE DE VOLUMEN DE LA PHODUCCION INDUSTRIAL (1950al00) 
PF!TRótEó 

!flOS GENERAL MINERIA I COQUE · MANUFACTURAS 

1960 ••••••. 197.4 132.6 207.0 202.9 

1961 ••••• ,' • 204 • 7 127.0 231,4 210.1 

1962: •••••• 215.1 128,6 235,a 223,6 

196), •••••• 235.0 131.1 250.4 244.2 

1964 ••••••• 266.0 134.3 273 .2 278,B 

1965 ••••••• 280.9 133.2 284.7 298.7 

1966, •••••• 309.0 136.7 298,8 331,9 

FqENTE& BANCO DE MEXICO, S,A, INFO~ME ANUAL 1966, 

OONSTRUCCION 

201.6 

203.6 

205.0 

238.1 

277,2 

272.5 

313.4 

ENERGIA 
h"'LECTRICA 

242.6 

265.6 

282.B 

309.9 

356.0 

390.0 

430,1 



OUADBO Ro, 5 

J>iORUOOION PI QIHQirnp MIIWLP ( 19mApM U1RlQM ) 

OOIOIP'l'O ~- Hl;i. ¡962 ¡HJ ¡'* lci62 ¡w 
PLATA' '1385 1255 1282 1330 1291 12,_ 1)06 
ORO )00257 268714 . 236758 23~ 210009 21,?M 212,12 
AZUlU 1328~ 1244347 1447003 15~395 1701497 1581267 1701060 
PLOMO 190670 181326 193298 189987 174824 1?0092 182071 
OIIO 262425 268973 250683 239818 235603 22.a'16 219180 
OOBRE 60330 46818 54019 55090 52072 5'248 ""29 
IWfGAMF.80 71856 68704 62869 54341 6'089 58811 31099 
CABBOR 1775649 1817€A6 1993147 2071713 2049115 1917359 2()C)laOOO 

1 

HIERRO . 895737 1029918 1089270 1244979 1210643 14421)2 1319000 

-(') OIZA TROY. 
FUENTE: NACIONAL FINANOIERA,S,A, EL MERCADO DE ViLORm N6a 49 Y EL BANCO DE MEXIC0 1 S.A. 

' . 

-• 
i . 
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CUADRO No, 7 
PRODUCCCION AGRICCLA D'í:: r.os PRINCIPALF.S CL"LTI'/OS ( L!ILES DE ·rOllEL;J)ft.:.i ) • 

CONCEPTO 1960 
DE CC~iSW.O INTERNO 

AJCNJOLI, • , , • , • , ••••• , ••• , , • 129 
ALF.a.FA VERDE............... 4240 

172 
5532 

274 ARROZ PALAY................. 328 
CART/J.:O, ••••••••• , •• ,., •••• , 32 47 

168 
892 
124 

CCF'RA •••••••••••••••• ,...... 180 
F!lIJOL,,................. ... 528 

· Gt.RB:JiZO ... ~ •• , .•.•••. ,.,.... 115 
l.I!.:ou :..GRIC •.....•••..•••••• 
?-.-~A!Z ••••••••••••• • ..... · •• • •.• , • 
?i:i'.::GO ••••••• •••••••••••• , •• • 
~L!..NZAN A Y PERON • •• , •••••• , , • _. 
l'I n;.r!C· DI v::.1t::>AS V A.~I EDhl>ES. 

iiE!,!I.l~ D:.'. ;.LC-ODO!i, •• , •••• ,. 
3C?.GC S!i G~ANC •• ,, •• •••••••• 
SCY.A ••••• •••.•••• , ••••••• , •• 
T,:.o.:..cc ~·n R .. ~1.1~ •••••••••••••• 

DE :t.x:ro?.T ;_cron 
rtLGODCIT FLU~.~A ••• , ••• , •••••• ~. 
;;¡\.G;Ji:U::.T:: ••••••••••• , ••••••• . 
CACAO E.N GR.~r:c •••••••••••••• -· 
C.~FE BF.t:EFICIADC .......... .. 
CA::A DJ:: AZUCt.P. MOLIDA ••• ,.,. 
FRESA •• ,, •••• , •• ,, •• ,., ••• ;·, 
ENE:;'.UEN F:N RAMA, ••• ••••.~· ••• 
JITO?.~;.TE,,., •.• , •• ,. •.•.,. ~,. 
~tELON ••••••••••••••• , •,. ·, •·• • 
NARANJA,., ••• ,, ••••• ,,,,,,,. 
FL(jA, •• ••• , •••• •••• ••••••••• 
SAl~DI A,,, •••• , • • , , •• , • , , • , •• 

100 166 
51~20. 8454 
Í58 201 

e '~ · j.\. 12)··. 
:29t>~:0 ·'-~.;~" .-·.:- 52? 

. ~i"¡.Jif~;·.fafG8,1·:.·.·.· .. •···. .• } .5:'./i;S//,/ 
•.:.72: ..•. ,..,., .. ., ·· · · .. 6s· 
-.- .. •. '-.:·· .. :; 

·>47-.¡: ;,'. ·.· 
.• '89 

126 
16519 

. 23 
:\56 
.• '389 

81 
?66 
181 
134 

540 
95 
2o 

15<? 
19799 

35 
195 
445 
188 
845 
198 
340 

1965 1966 

163 176 
5382 5724 
340 3<?0 

58 195 
208 170 
903 1002 
105 146 
123 lU2 

8502 9105 
195 203 
101 126 
370 543 
370 126 

1001 (146 
650 1341 

31 .· 79 
70 69 

591. ·< 5~·· 
98 95 
32 . ··~··25 

180 159 
22431 23132 

39 121 
161 176 
490 529 
200 211 
8f75 880 
207 216 
380 385 

FUENTE: EL/,BORADC CON D;TQS o;: L.~. DIRECCION GENERAL DE ECONOtrlA AGRICOLA DE LA -
SECRETARIA DE AGRICULTURA Y GANADEP.IA, IN.:>TITUTO ~!1'.'XlCJ.NO DEL GAFE. 
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ria y la pesca contribuyen a formar cerca de la mitad --

del valor de la exportaci6n total. La industria manufac-

turera también ha ganado me~cados en el exterior durante 

los años recientes, con artículos elaborados en la indus 

tria textil, la industria química, de vidrio, papel y ma 

dera, siderúrgica y metálica, principalmente. 

La dependencia del mercado exterior mexicano, 

con Estados unidos ha mejorado en los últimos años, con-

la recuperación de mercados europeos y con el intercam -

bio comercial con otros paises de América Latina a tra -

vés de la Asociación Latinoamericana de Libre Comercio. 

a).- Exportaciones 

Según el Banco de Comercio Exterior, una de las -

caracteristicas más sobresalientes del comportamiento --

del sector externo de la economía mexicana en los últi -

mos años ha sido la evolución de las exportaciones. Es -

tas pasaron de 9233.a millones de pesos en 1960 a 

12959.9 millones en 1966, lo que en términos relativos -

equivale a un incremento de casi 40%. Este crecimiento 

sobrepasa ampliamente el de las compras en el exterior -

(que !ué, entre los mismos años, de 35.3 por ciento). 
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Las exportaciones mexicanas para 1968 representa-

ron un valor de 14,863.9 millones de pesos, alcanzado un 

.incremento del 7.7% con respecto al año de 1967. 

La mayor parte de los ingresos sigue derivándose-

de la colocación de productos agropecuarios en los merca 

dos externos. 

En cambio, la participación de las exportaciones-

mineras en el total ha venido decreciendo en forma soste 

nida. Además podría afirmarse que el cambio más notable-

en la estructura de las exportaciones de México, en los-

últimos treinta años, ha sido la sostenida pérdida de im 

portancia en el comercio exterior, en favor de las ven -

tas de productos agropecuarios y, en menor medida¡ de --

bienes industriales. 

En el año de 1965 las ventas de productos manufas 

turados representaron el 17.1% del valor total de las e~ 

portaciones. Para 1968 estas tuvieron un comportamiento-

positivo y muy dinámico; su valor total ascendió de 

14,344.9 millones de pesos en 1967 a 14,863.9 millones -

para 1968, lo que supone un aumento relativo global de -



CUADRO Ho, 8 

ORIGEN SECTORIAL DE LAS EXPOR'rACIOKF13 ( llILLOHES DE PESOS Y PORCENTAJE DE PARTICIPA0101' ) e 

li§Q:. ~ ~ ~ ~ ~ 

o o 1 e B P lf o VALOR " VALOR ~ VALOR 1' VALOR ~ VALOR " VALOR " t()'ljL 9233,9 100,0 11699.9 100.0 12780.6 100.0 13923.? 100.0 14534.5 100.0 13?9?.5 100,0 
AGRIO, t G.&IAJ>ERI.l,. "11,2 4?.8 4761.3 40,7 5442.5 42.6 67.32.l "'8.3 6962,5 47,9 6113.5 44,3 
P.ESOl,,,,,,,,,,,,,,, 453,7 4.9 668.'1 ,, '7 690.0 5,4 557.5 4.0 695,5 4,7 ?85.5 5.7 
IDustiUS EftüO'fl· 
Y.AS,,,, •••• , •• ,.,, •• 19?0.0 21.3 2181.3 18.6 2260.0 l?.? 2312.5 16.6 2"8.3 16,8 248?.l 18,0 
lll'HLIS t Uf ALOI· -
l>J:S ••••••••••••••••• 1721.2 18.6 1720.0 14.? 1?83.? 14.0 1835.5 13.l 196613 1).5 2004.3 14.5 
PftiOLIO 'I DERIVA- -
DOS••••••••••••••••• 2"'8,8 2,7 1161.3 3,9 4'76.3 3.7 495.0 3,0 4S2.0 3.3 482.7 3.4 
1Jl)U8TRI.l lüllUJAOlfV• 
IEIA •• ,,,.,,,,,,,,,, 1685,0 18,2 2385.0 20.4 2523.7 19.7 2387.5 17.1 2971.9 20.4 2935.9 21.2 
DE ALillEll'.rOS, •• , •• ,, 89113 9,7 1113.7 9,5 H32o5 11.2 1200.0 8,6 1235.6 8.5 1)62.7 9.a 
tl:l'fIL •• ,, •••••••••• 421.2 4.6 502.5 4.3 408.7 ).2 )23.7 2.3 541.3 3.7 412.4 2,9 
QUillICl,, •••••••• ,,, 200.0 2.2 381.3 3,3 )30,0 2.6 455,9 3,3 569.2 3.9 618.5 4.4 
0'1'~ IIDUBTBUS •• •, 17215 1.9 387•5 ),) 352,5 2.8 407.9 2.9 625.7 4,9 542.3 3.9 
10 OLASIJICAJ>.AS ••• ,, 713,9 1.1 17()),6 14.5 1864.4 14.6 1933.4 13.9 1456.2 10.0 14-75-4 10.6 

l'UEMEt IWICO DE MElICO, 6, A. 
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7.7 por ciento. Este dina.mismo de las exportaciones de -

manufacturas constituy6 un elemento más alentador y sig-

nificativo del comportamiento del comercio exterior de -

México para 1968. 

El proceso de diversificaci6n de las exportacio -

nes mexicanas, entre los países en proceso de desarrollo 

depende del de unos cuantos productos que dominan su es-

tructura. 

El más importante de los productos mexicanos de -

exportaci6n, el algodón en rama, aportó alrededor de 

15.5% del total de las exportaciones en 1966. Para 1968-

se exportaron 2,130 millones de pesos de algodón incre -

mentándose las exportaciones de este producto en un 

17.8% con respecto al año anterior. 

Los dos productos que l~ siguen en importancia; -

café tomate crecieron en 27.1 por ciento y 11.3% respec-

tivamente. 

Las exportaciones manufacturadas alcanzaron a un-

gran número de ellos, dejando constancia de su diversifi 



·-._,:,:,..-· 

CUADRO 110 1 </ 
1 

( llILLQIES DE PF.BOB ! POROmTAJm DE PABTIOIPACIQJ! ), PRll!OIPAlim @ICUWS Ep'OR'l'AD9S, 

~ ~ ~ ~ ll§i& mZ& 
OOl§!J:P!O VALOR ! VALOB ! VALOR ! VALOR ! V.&LOR ! VALOR " !'O!AL 923318 10010 11669.o 10010 12780.6 10010 1392317 loo.o 14534.o 10010 1381512 loo.o 

IUh llE LOS OIOE JB-
!ICULOS ••••••••• , ••• 574718 62.2 678716 5919 8082.9 63.3 814611 ~"8 15 803716 5513 719717 52.1 
ALGOJ>al Ell JUllA 1 1 1 , 1 197318 21.4 2-....6 20.9 2126.8 1616 ?65118 19.6 2774.2 1911 18101) 13.1 
.AZUOAB. UII11AOO I --
llAZOABADO T IIELES -
IICRIBTALIZABLIS.1•• 725.3 7,9 861.9 7,4 1120.5 8.8 913.9 6,6 828.3 517 102211 7,4 
C~ Ell GRAI0,,1•••• 896.2 9.7 613.B 512 1189.5 9,3 91311 6,6 1~313 7.2 ?4611 5.4 
OIIO Al'IRADO, COIOEll 
'l'B.A.DO I DI IIKEB.ALF.! 369.? 4,0 37315 3.2 533,2 412 5311-,9 3.8 562.3 3.a 553.0 "'·º OAIABOI ••••••••••••• 426.6 4,6 M6.0 5,5 669.1 5.2 533,8 3.8 66819 4.6 769·9 5,5 
TRIGO••••••••••••••• 62,0 0.5 ~1.0 3 .5 520.1· 3,7 4814 0.3 15714 1.1 
PETROLfX> CRUDO, 0011- 1 

~ 
BUSTIBLF.S •••• , •• 1••• 25616 2.8 48212 4.1 '"'80,7 3.8 50111 3.6 482.0 3,3 1182.7 3.5 
~ATE•••••••••••~•• 31815 314 30616 2.6 "'23 .7 3,3 43916 3.2 78517 5.11- 627.4 4.5 
AZUrBE •••••••••••••• 352.7 3,8 'fa8.5 3,7 ~9.4 317 42010 3,0 442,5 3.0 599.11- 4,3 
SAL OOllUl,,1•••••••• 8.2 225,3 119 33213 2.6 36810 2,6 57.3 0.4 91.6 0.6 
PLOIO Al'IRAD0 1 Ell BA 
RIUS t AN'l'IMORIAL •• : 42017 4,6 343.2 2.9 290,7 2.3 34918 2.5 344,7 3.2 337.8 2.4 

i'UERTE1 CON BASE EN DATOS DE LA DIRF.CCI·11 GEliERAL DE F.STADISTICA, S, I, o. 
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caci6n estructural de este: tipo de ofertas una lista que 

en 1968 incluy6 los siguientes productos: motores, es --

tructuras y partes sueltas para autom6viles y camiones,-

hilazas e hilos de algod6n sin mercerizar, maquinas, ap~ 

ratos y material eléctrico; láminas de hierro o acero, -

tubos de hierro o acero, partes y piezas de refacci6n p~ 

ra máquinas y aparatos; artefactos elaborados de metales 

comunes, libros; piña en almibar, medicamentos y culti--

vos bacteriol6gicos; azulejos y mosaicos; berizol, vi --

drio o cristal manufacturado; prendas de vestir de todas 

clases, instrumentos musicales y sus partes, piezas y --

partes para vehículos de transporte, instrumentos y apa-

ratos profesionales o científicos y calzado y materia --

les para su fabricaci6n. 

b).- Importaciones : 

Las importaciones de M4xico en los Últimos años -

han elevado su valor en 35.:;: , al pasar de 14- 1830.6 mi -

llomes de pesos en 1960 a 20,064.5 millones en 1966. Pa-

ra 1968 el producto nacional bruto obtuvo un aumento su-

perior al 6 por ciento correspondiendo a las importacio-
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nes un aumento de 12.3% las que llegaron a un total de -

24,500.5 millones de pesos. Al igual que los paises en -

desarrollo, México se provee en el exterior de los bie -

nes de producci6n indispensables para su desarrollo eco-

n6mico, los que dominan claramente la estructura de sus-

importaciones. 

Al respecto, es necesario que la politica de sus-

tituci6n de importaciones llevada a cabo en nuestro país 

considere más minuciosamente los productos que se consi-

deren necesarios importar para su desarrollo econ6mico,-

pues respaldados en esta política gran cantidad de empr~ 

sas incluyen productos que ya se producen o son sucepti-

bles de producirse en el pais. 

El comportamiento de las importaciones mexicanas-

en términos internacionales parece mucho más notable, en 

una época en la que los paises en desarrollo, por rezo -

nes de balanza de pagos, se han visto obligados a impo -

ner todn suerte de restriciones a la importación, inclu-

yendo las de bienes de capital, México ha podido mante -

ner un ritmo ascendente que supera ampliamente al que, -

en conjunto, obtuvieron los paises en desarrollo del 

Asia y el Lejano Oriente, de Africa y de América Latina. 
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En los últimos años cuatro quintas partes de las-

importaciones mexicanas están constituidas por bienes de 

producción y sólo la quinta. parte restante por bienes de 

consumo, Esta composición es el resultado del intenso 

proceso de sustitución de importaciones que ha tenido lu 

gar en el país en las tres o cuatro décadas últimas, y -

de la decidida política de protección de las actividades 

industriales, debe destacarse la circunstancia de que, a 

excepci6n las años agrícolas desfavorables como 1963 y 

196? las importaciones de productos alimenticios se han-

mantenido abajo del 3% del total, lo que manifiesta un -

alto grado de autosuficiencia del pais, en cuanto a las-

necesidades fundamentales de su población. 

La mayor parte de las importaciones de bienes de-

consumo y la casi totalidad de las de duraderos está re-

presentada por las.importaciones de automóviles, comple-

mentos 'y accesorios de los mismos. 

Entre las materias primas y los bienes interme --

dios destacan los insumos de Índustrias y otras activid.~ 

des importantes, como la pedaceria y deshecho de hierro-

¡ acero, para la siderurgia; el caucho natural o síntét! 

co, para las diversas industrias fabricantes de produc -
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tos de hule, sobre todo la de neumáticos; la lana, para-

la industria textil¡ los forrajes y pasturas para la ga-

nadería y, los abonos químicos para la agricultura. 

Las importaciones de bienes de capital están re -

presentados por la maquinaria y equipo industriales de -

todo tipo. Es importante destacar que las importaciones-

mexicanas muestran un grado de diversificación muy impoE 

tante. S61o·quince articules representaron el 28.6% del-

valor total de las compras al exterior en 1966 y el 

71.4% restante se distribuyó en gran número de bienes de 

todo tipo. 

Para 1968 la mayor parte de las compras fueron de 

bienes de producción, entre las que se cuenta las máqui-

nas, aparatos o artefactos mecánicos cuya importación a~ 

·mentó en 4.1%; máquinas y aparatos eléctricos o electró-

nicos, 22.8% instrumentos y aparatos de medida y presi -

ción 15.?% y material rodante y fijo para vías férreas 

3.9%; productos químicos orgánicos, cuya importación au-

mentó en 22.7%; papeles y cartones 1.4%; eXtractos cur -

tientes o tintóreos; 25.5% abonos 43% desinfectantes, in 

secticidas fungicidas, etc., 26.3% todos con respecto al 

año de 1967. 
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La desigualdad en el cr·~cimiento de importaciones 

y exportaciones provoc6 una nueva expansi6n del déficit-

de la balanza comercial que pasó de 8,038 millones de p~ 

sos en 1967 a 9,676.6 millones de pesos en 1968. Asi, de 

esta suerte, la parte de las importaciones que se finan-

ciaron con las exportaciones se redujo de 74.4% en 1967-

a 67.7'/o en 1968: 

c).- Distribución geográfica del Comercio Exterior d~-

lféxjcg. 

La distribución geográfica del comercio exterior-

de México se caracteriza por un grado de concentración -

en un sólo mercado y proveedor principal: Estados Unidos 

de Norteamérica. 

No obstante uno de los objetivos básicos de la P2 

lítica comercial mexicana es el de reducir al mínimo po-

sible la situaci6n de relativa dependencia que supone --

una concentración geográfica tan elevada del intercambio 

comercial. 

El 64.4% de las importaciones y exportaciones to-

tales de México provinieron de/o se dirigieron a Estados 

Unidos en 1965¡ en cambio en 1960 esa participación as -



cu,;¡;;io Ho. 10 

CG~.:¡.;¡¡cro }'.XTr:HICF !JL i~!.XICO ro¡¡ BLC'r.)IJ;;.> EGO-
Ei:~ ... lfg.L l ºí)'i' - iq6S ( ~ntrl~ i-t. ;;o:.:,Itt:; ) . -

EY.TOBT/.CIOH Jl.\!'OHTJ,ClON SALDO ?AIGEG 
lgb'( 1965' lWi 1968· 1%7 1968 

TO'!'A!, C.E.NUlAL, 

ESTADOS UNIDOS., •••••••••• , •••• 
JA!'ON ......................... . 
CANADA .... ,, •••• , ............. • 
c11~•t1N1 nip t:mrmr.nr.v EllhOP}'.\. ·~· 
REP. FEDr.RAJ, Df: A!,;J.'ANIA,.,,.,, 
ITALIA ........................ . 
FRl,NCIA ....................... , 
PAl:li·~i BA~To;.: ••.••.•..•••.•••••• 
m:J,GIC~ - .LUJ.Ell!JUHGO ••• ,,.,,,., 
&r¡Qr.T 1'.i\\OU I•'lflo'QPI·~/\ pt.; t.TB1ft: 
('!"'Vt.1J1~ll*\ 1 1 ,,,,,,,.,, •,,,., •, •, • 

SUIZA.,, •• ,, ••••• ,,, •••• ,,,,, •• 
HE!NO UNIDO •••••••••••••••• , •• , 
FORTUG AL. , • , ••• , , , • , , , ; ••• • • • • • 
SUECIA.,,.,,.,, •• ,,.,••••.·.;••• 
NORUEGA ••••••••• , , ....... ,., , ; ; ; 
OTROS, •••••• , ••• ,., •••• -.~· •• ,,, ... 
t. r t. 1. G •••••••••••.••••.•.••••• 
BRAtlIL. , , • , , , , , • , , ; , , ; ;: ; :;·; ~·" • , 
Cl!ILF., •••• ,, ... ,, ••• ,,; ;; /.;~ • • 
VF.NEZUELA. , , , • , .. , , •• : ; J. ¡ .. ,., 
AHGE.NTINA.,, , , , • , -~ :~ ~-, ·, ~:~-. ~ -~:.. •• , 
COIOMUIA.,,,,. ,'.,.,,,, ;·;', .,, , : , 
PERU, ...... , .............. ;·,.. • 
ECUADOR.,;.,,,.,,.,,,,,,.,·.,,,, 

URUGUAY ....................... . 
BOJ,IVIA.,,,,,.,,; .. , ... ,,,.,,., 
PAllAGU,\Y ............ ; , ....... .. 
!Jfílr. onn r.Q~ll!l GFli'rBO HJERJQ ;No 
GllbTrl.IAJ,A.,,,,,,., •• ,,.,,,,, •• , 
CO:iTA RICA,., ...... , ......... .. 
EJ. flAJ,V ADOR, •• , •• ,,, •• , ••• ,,,,, 
NlCf.HAGUA., ••••••• ,, ••• ,.,,, •••. 
PANAMA: •••••••••••••••• , •••••• , 
~ ....................... . 

110381'• 
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cendía a 72.1% y en 1966, el 63.8% ,Le las compras y el -

62.9 por ciento de las ventas mexicanas, se hici~ron con 

el mercado estadounidense. Para 1968 se exportó a ese --

país el 68.2% del total de las ventas al exterior o sea-

8841 millones de pesos, las importaciones fueron del or-

den del 63% con un monto de 1543 millones de pesos. 

Es claro que este aspecto de la desconcentración-

del comercio de México ha avanzado en forma sostenida, -

aunque moderadamente. 

También ha reducido su participación en el comer-

cio exterior de México, por una parte, los países miem -

bros de la.Asociación Europea de Libre Comercio y por --

otra, Canadá. Los primeros, debido sobre todo al compor-

tamiento del intercambio en el Reino Unido, vieron redu-

cida su participación en el comercio exterior de México-

de 6.5% en 1960 a sólo 5.8% en 1965; Canadá redujo su --

participación entre los mismo años de 2.1 a 1.8 por cie~ 

to. Para 1968 las exportaciones a Canadá totalizaron 

105.l millones de pesos 2.3% más que en 1967, en tanto -

que las importacioneR continuaron su tendencia d~crecie~ 

te, al pa,ar de 453.8 millones de pesos en 1967 a 376.2-

millones en 1968, siendo uno de los poc~s países donde -

se redujo la importación, debido a las menores compras -

de material para ferrocarriles y de papel periódico. 
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El intercambio con los países de europa occiden -

tal se ha caracterizado por una aguda baja en las expor-

taciones, que combinada con el incremento de las import~ 

ciones ha ido determinando aumentos importantes en la 

magnitud de los saldos desfavorables que México tiene 

con esos paises. 

El bloque con mayor influencia cc·n la tendencia-

anterior fue La Comunidad Económica Europea (Mercomún), 

donde las ventas mexicanas se vieron reducidas sensibl~ 

mente, en un 32.?% llegando a 865 millones de pesos en-

1968 contra 1277 millones en 1967. Por el contrario, --

las compras mexicanas se expandieron en 16.6% al regis-

trar un total de 4,023.8 millones de pesos, con loque -

el saldo favorable a la Comunidad se incrementó en 993-
millones de pesos, totalizando en 3.160 millones de pe-

sos en 1968. Cuadro No. 

Sin embargo, los restantes bloques económicos y-

paises incrementaron la importancia de su comercio con-

México. Especialmente fueron los aumentos registrados -

en el comercio con los paises socialistas y con los re~ 

tantea de la Asociación Latinoamericana de Libre Comer-



23 

cio de la que México forma parte. Por igual, el comercio 

con Jap6n y el Mercado Común Centroamérica no ha tenido-

un co~portamiento muy din&mioo. Sin embargo la importan-

cia de estas zonas en el total del intercambio comercial 

de México, sigue siendo muy modesta. 

3).- El Comportamiento de la Economía Mexicana. 

La tasa de crecimiento del producto nacional bru-

to real en 1961 fué de 3.5% o sea más baja que la del --

año anterior. Para 1965 la actividad económica de México 

continu6 su tendencia histórica de progreso al crecer el 

producto nacional bruto, en términos reales, a una tasa-

media anual de 6.4%, sin embargo, en ambos años la tasa-

fue menor a la de 10% que se registró en 1964. Que contó 

con condiciones excepcionalmente favorables que no se --

presentaron en 1965 y 1966. 

En 1965, el producto nacional bruto aumentó 5.4%-
'11 términos resles; contó con el estímulo de la inver---

si6n privada, del gasto público y del comportamiento de-

la demanda externa que, en conjunto, fueron determinan--

tes para que la demanda global subiera 7.7% respecto al-

año anterior. La economia mexicana durante 1968 aceleró-

. ·. ~, 
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su progreso mediante la elevación en 7.1% del producto -

nacional bruto en términos reales, tasa superior a la de 

6.4% del año precedente, lo que hizo posible que por pri 

mera vez México lograra pasar el umbral de los 500 dóla-

res de ingreso por habitante, a precios corrientes 

(6.250 pesos mexicanos). 

En el año de 1966, además de los factores dinámi-

cos que ya se señalaron para 1965, la inversión pública-

recuper6 su tasa 'de inversión de años a.~teriores, con lo 

que el gasto total subió 11.7% con relación al año pre -

cedente. 

La inversión privada en el trienio 1961-1963 se -

habia mantenido a un nivel inferior al de 1960, recupe -

rando su dinamismo en 1964, con un aumento de 40% res --

pecto al año anterior, que continuó en los años de 1965-
y 1966, aunque a una tasa menor que la de 1964. 

El dinamismo del gasto público y privado permitió 

que la demanda interna se ampliara en 1968, destacando -

el aumento de 13.8% en la inversión, donde sobresalió la 

erogación en obras de construcción, asi como el mayor P2 

der de compra derivado del alza de salarios. 
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El sector más beneficiado fué el industrial, en-

el que se realizaron nuevas inversiones, tanto para am-

pliar la capacidad de producción como para establecer -

nuevas industrias que ya demandaba el creciente mercado 

interno. 

"Entre los años de 1950 a 1966 el crecimiento in-

dustrial fué de 7.6% anual. La participación de la indu~ 

tria manufacturera en el producto bruto nacional, que --

era de 20.5% en 1950, creció hasta llegar a la cifra de-

26.0% registrada en 1966". Y 

Para 1968 se destacó un aumento de 8.5% de la pr~ 

ducción industrial, en la que la industria manufacturera 

subió '{fe, por el alza de 12.9% de los bienes de consumo-

y de 10.5% de los ?ienes de producción satisfaciéndose -

la mayor demanda int~rna del exterior por productos de -

este sector; de la construcción que ascendió en 9% debi-

do a las mayores obras infraestructura y a la termina --

ción de las instalaciones olímpicas¡ de las industrias _, 

de energia el6ctrica, y del petróleo y del coque, que --

mantuvieron su alto ritmo de actividad con crecimientos-

respectivos de 8.5% y 6.2 por ciento • 

• 

.": ...... ,.. 
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El financiamiento del sistema bancario ha facili-

tado el desarrolo de las actividades industriales y del-

comercio; sectores éstos que han absorvido la mayor par-

te del incremento de los créditos otorgados a las empre-

sas y a los particulares. 

Durante 1961 las instituciones de crédito naciona 

les exceptuando al Banco de México incrementaron en 

2382.2 millones de pesos su financiamiento; este finan--

ciamiento para 1965 era de 12939.1 millones de pesos, li 

geramente menor al del año anterior, pero casi el 60% de 

ese aumento (7302.8 millones de pesos), se destin6 a la-

compra de valores del Gobierno F'ederal y sus efectos ex-

pansionistas fueron limitados porque una parte importan-

te de dicho financiamiento sirvi6 para retitular adeudos 

oficiales, principalmente con el Banco Central. 

El aumento del financiamiento bancario a empresas 

y particulares fue muy inferior al de 1964 y la expan --

si6n del crédito provino principalmente de la banca pri-

vada y casi no afect6 las actividades comerciales. 

g/ Kato Kato Teresa. Algunas consideraciones del Comer--

cio Exterior Entre México y Jap6n. Tesis Profesional. --

E.N .E¡ U.N.A.M., 1968. 
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En 1966 se elevó notablemente el financiamiento -

total creciendo en 17255.5 millones de pesos; para 1967-

el financiamiento se incrementó un 16645.5 millones de -

pesos con respecto al año anterior, siendo este financia 

miento total de 121,275.0 millones de pesos¡ y para 1968 

el financiamiento otorgado por el sistema bancario se in 

crement6 en 14.3%. 

Precios. 

Para 1961 el indice general de precios al mayoreo 

era de 0.8% respecto al año anterior; en 1965 se adopta-

ron medidaa para reducir las tendencias en el aumento de 

los precios, que en 1964 se habían manifestado elevándo-

se 4.2% los al mayoreo en la ciudad de México, se refle-

jaron al disminuir la tasa de incremento que para el mi~ 

mo indice fué de 1.9% en 1965 y de 1.3% en 1966, regis--

trando un aumento de 1.9% durante 1968. 

La balanza comercial de México se caracteriza por 

unn posición deficitaria persistente. Sin embargo, la --

magnitud del desequilibrio ha sufrido variaciones de con 

sideración en los últimos años y, en general, se aprecia 

una tendencia decreciente en su magnitud, derivada del -

crecimiento notable más rápido de las exportaciones que-

de las compras en el comercio. 

~¡.' 
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El d6ficit de la balanza comercial del pais se ha 

cubierto tradicionalmente mediante tres renglones princ~ 

pales. 

a).-
b).-

c).-

Saldo de cuenta de turistas y braceros. 

Los préstamos del exterior. 

Los saldos de inversiones extranjeras directas. 

Los gastos que efectúan en el país los turistas -

extranjeros, cuyo número ha crecido extraordinariamente, 

atraídos por las bellezas naturales del país, su tradi--

ción y sus valores históricos, contribuyen a equilibrar-

la balanza de pagos. 

En la cuenta de capital de la balanza de pagos, -

constituyen renglón importante las inversiones extranje-

ras directas, cuyas aportaciones han permitido la crea--

ci6n de numerosas industrias que están contribuyendo al-

crecimiento de la actividad económica general del país.-

La asociación de capital privado extranjero con capital-

mexicano en la formación de empresas, se está estable --

ciendo como una fórmula de beneficio mutuo en esta clase 

de inversiones. 

La política económica mexicana no ha dejado de 

considerar la importancia que para el desarrollo del 



pais tienen las inversiones extranjeras directa como 

fuente de nuevas técnicas y métodos de exploraci6n de 

nuevos campos industriales. 
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Por otra parte, las fuentes indirectas de finan -

ciamiento interior tienen la ventaja de proporcionar re-

cursos más baratos que pueden dirigirse a las obras de -

infraestructura e industrias b!sicas que interesan al 

sector público. 

4.- Su Papel en el Desarrollo Econ6mico del País. 

Si para los países que han alcanzado un 6ptimo 

nivel de crecimiento, el comercio con los demás, consti-

tuye un factor de capital importancia, para las naciones 

en posici6n de despegue como la nuestra, ese intercambio 

resulta vital y decisivo, no s6lo porque a través de él-

México adquiere del extranjero lo que no produce, y ex -

porta los excedente de su producción industrial, sino --

porque auspicia y acelera el proceso de capitalizaci6n -

de todos los sectores econ6micos. 

A medida que el comercio exterior aume~ta en la -

misma proporci6n¡ se incrementan la producción nacional, 

las fuentes de ocupación y las inversiones • 

. ·,,,· 



30 

Por otra parte, ningún pais en proceso de desarr2 

llo puede pasar por alto el estudio de los precios inter 

nacionales tanto de sus exportaciones como de sus impor-

taciones previsibles. Los precios del exterior son un --

factpr muy importante, ya que un país subdesarrollado, -

como lo es el nuestro no puede ejercer influencia alguna 

ni tampoco modificarlos como lo hace en la estructura --· 

del comercio interno. 

tos paises subdesarrollados pueden optar por pro-

ducir bienes internamente que podrían importar más bara-

tos, o por producir bienes con pérdidas y explotarlos, -

dichas p~rdidas pueden ser cubiertas mediante los subsi-

dios correspondientes. Sin embargo, si no se quiere que-

el proceso de desarrollo se atrofie, tales fundamentos -

deben tener muy en cuenta que los precios internaciona -

les constituyen hechos que son determinantes en forma --

independiente. 

Por muchos motivos, los países subdesarrollados -

se encuentr9.Il en una posici6n completamente distinta a -

la de los paises muy adelantados, existen razones poder2 

sas en favor de la implantaci6n de normas para el trata-

miento comercial que los paises avanzados deben conceder 
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a los países de escaso desarrollo. La mayor parte de la-

actividad del' Fondo Monetario Internacional y del Acuer-

do General sobre Aranceles y Comercio, asi como también-

gran parte de las negociaciones comerciales bilaterales-

realizadas fuera de estos organismos, ha estado basada -

en igualdades reciprocas, en lo que respecta a tran 

sacciones comerciales. Esta es la forma correcta de negs 

ciar entre países igualmente desarrollados¡ pero lleva -

implícito un falso supuesto de igualdad cuando la nego--

ciación se lleva a cabo entre un pais altamente desarro-

llado y uno de escaso desarrollo. 

En los paises subdesarrollados las presiones in -

flacionarias y la pérdida de divisas extranjeras son co~ 

secuencias normales de una política tendiente al desarr2 

llo económico. Por esta razón es muy importante interve-

nir en forma estricta su comercio exterior, ya que la 

alternativa sería abandonar por completo los planes de -

desarrollo. 

Por otra parte la protección económica es justifi 

cada como consecuencia de la estructura desequilibrada ~ 

de sus economías como resultado de la falta de desarro -
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llo y de su debilidad para competir, mientras que los 

paises desarrollados están exentos de estas desventa 

jas. Por otro lado, como los paises en desarrollo se in-

teresan en utilizar toda clase de oportunidades que se -

les presentan para aumentar sus exportaciones, por regla 

general sus intervenciones no tendrán el efecto de con -

traer el comercio mundial, como sucede con los paises --

avanzados cuando logran salvar las dificultades cambia -

rías. 

Analizando la historia económica de nuestro pais, 

nos permite señalar la estricta correlación que ha exis-

tido entre nuestro crecimiento y las condiciones del co-

mercio internacional. 

Puede decirse que nuestro desarrollo ha dependido 

siempre de la bondad o el deterioro de las relaciones --

económicas con los demás paises. Cuando se ha presentado 

alguna crisis o una situación desfavorable en el comer--

cío exterior, los efectos negativos de ellos se han re--

!lejado indefectiblemente en todo el aparato económico -

nacional. 

Asi por ejemplo la actividad económica que tiene-
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M~xico con Estados Unidos de üorteamérica, ha afectado -

el nivel o inducido movimientos dentro del rroducto na -

cional de tliéxico, tal como es posible observarlo en las-

relaciones de las fluctuaciones porcentuales que se re -

gistran para ambos fenómenos, aún cuando ha ido disminu-

yendo su Erado de correspondencia. Es evidente, que el -

considerable volúmen y el fuerte valor total del comer -

cio exterior que se tiene con ese país - para 1968 se e~ 

port6 el 68.2% del total y las importaciones fueron del-

orden del 63% - afecte los movimientos de la economía en 

México, especialmente vía exportaciones, ya que estas 

son las que señalan los aumentos de la actividad económi 

ca de los Estados Unidos y de ella depende por lo tanto, 

su mayor o menor efecto en la economía nacional. 

Al afirmar que las exportaciones actúan como ele-

mentos impulsadores de la economía es preciso comparar -

el grado en que sus variaciones son correspondientes con 

respecto al producto nacional: la com~aración se refiere 

a incrementos anuales, y si bien no es posible que el --

sector exportación por si sólo provoque fuertes cambias-

en el producto nacional, en cambio sí puede inducirlos -

actuando como multiplicador, expandiendo todn su afecto-

en la ~conomía. Como es lóeico suponerse, las fluctua --
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ciones son bastante más pronunciadas en las exportacio -

nes, que en el producto nacional y bruto, y llegan hasta 

acusar decrementos, reduciendo la tasa de crecimiento de 

la economía por efectos negativos; no obstante, el sec -

tor exportaci6n es s6lo uno de los varios que contribu 

yen al crecimiento del producto nacional. 

Del lado de las importaciones es considerable des 

tacar que las que se efectúan de bienes duraderos, con -

tribuyen al desarrollo econ6mico del pais; ya que al te-

ner estos un uso y destino para elaborar productos que -

tengan un grado de manufactura o un completo procesamie~ 

to¡ s6lo asi aumentarían las posibilidades de nuestro --

pais para competir favorablemente en los mercados extran 

jeras. 

De todos los razonamientos hechos anteriormente,-

llegamos a la conclusi6n de que México como pais en pro-

ceso de desarrollo tiene bases racionales para pedir a -

los paises desarrollados que liberalicen unilateralmente 

su comercio. En lo referente a las importaciones que re~ 

lice el pais, procedente de los paises adelantados, debe 
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ser restriccionista, con la particularidad de que le 

asisten razones válidas, ya que está de por medio alcan-

zar las metas planeadas para su desarrollo, veríamos con 

todo esto que se aceleraría al máximo posible nuestra t~ 

sa de crecimiento, elevando asi el nivel económico del -

pais. 

5.- Problemas Que Afectan Al Comercio Exterior Mexica 

~· 
a).- Internos: 

El gobierno mexicano ha hecho esfuerzos al igual-

que los empresarios particulares para impulsar el comer-

cio de exportación, pero nuestro pais no ha logr~40 con-

quistar mercados externos en una forma más amplia, en es 

pecial referencia a los productos manufacturados. 

De entre estos problemas se podrian citar los si-

guientes: 

1).- Se ve una marcada deficiencia en la planeación i~ 

dustrial, que en general se establecen para atender las-

necesidades actuales del mercado interior por lo que no-

s~ cuenta en la mayoria de los casos con una capacidad -

de expori;ación. 
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2).- No contamos tampoco con una promoci6n comercial -

amplia, adecuada y eficiente en el exterior. 

3) .- Hay muchos productos que se elaboran en el pais -

de baja calidad y costos muy elevados, lo que resulta in 

costeable si se exportan. 

4).- Existe una carencia en experiencia para mostrar -

muchos productos elaborados y semi-elaborados ya que no-

se ofrecen catálogos ilustrados, muestras de los produc-

tos facricados, empaques adecuados, ni cotizaciones apr2 

piadas. 

5) .- En la elaboración de la política comercial mexica 

na intervienen, la Secretaría de Industria y Comercio, -

Hacienda y Crédito Público, Relaciones Exteriores y el -

Banco Nacional de Comercio Exterior; entre todos ellos -

no existe coordinación ni acuerdos en políticas concre -

tas, originando todo esto el desperdicio de recursos. De 

esto se desprende que sea un sólo organismo el encargado 

de 'Cfirigir la politica, sujetándose los demás al dicta -

men de este organismo. S6lo asi se podrían aprovechar 

más las ventajas derivadas del comercio exterior. 

6).- Existe el Consejo Nacional de Comercio Exterior -

que en teoría se encarga de estas funciones, pero en la-

práctica no las lleva a cabo con eficiencia, porque tal-

vez necesita dársele otro nivel jerárquicamente. 

·, 
i 
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Por eso es necesario coordinar esfuerzos para lo-

grar una promoción más efectiva de nuestras exportacio -

nea, sobre todo tratando de aprovechar las oportunidades 

que ofrecen importantes mercados como son principalmente 

los de Estados Unidos, Canadá, Centro y Sudamérica; Eur~ 

pa, Jap6n y otros del Medio Oriente y de Africa¡ asi co-

mo los de Europa Oriental y en particular por las venta-

jas de las negociaciones Kennedy y de las preferencias -

otorgadas por los paises de la A.L.A.L.C. 

Dentro de los mecanismos que podrian utilizarse -

para llevar a cabo una promoción más dinámica de nues --

tras ex¡}ortaciones y de atenuar los problemas internos -

del comercio mexicano se podrían citar los siguientes: 

a).- Que los productos que se exportan sean de mejor -

calidad y precio. 

b).- Que el producto que se va a lanzar al mercado se-

acredite a trav6s del debido cumplimiento de las condi--

ciones pactadas en los contratos de ventas. 

c).- Que los productos sean presentados en forma atrae 

tiva y de acuerdo como lo requiera el mercado, asi como-

exportado en empaques adecuados. 

d).- El ofrecimiento del producto debe ser en tbrminos 

y condiciones conocidas y aceptadas internacionalmente -



esta cotizaci6n debería ser en d6lares y en términos 

usuales (C.I.F., F.O.B.). 
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e).- Planear en forma adecuada las industrias con el -

fin de contar con capacidad para la atención permanente-

del mercado exterior. 

f).- Se debe hacer una promoción intensa de las ventas 

de los productos directamente en el exterior. 

g).- La participación en ferias y exportaciones seria-

muy bueno para dar a conocer los productos que se manu -

facturan en el pais en el exterior. 

h).- También la elaboración de catálogos y muestrarios 

adecuados para enviarse al exterior. 

La contribución del sector público seria una ayu-

da muy valiosa para atenuar los problemas internos del -

comercio exterior de México. 

El Sector Público Podría: 

a).- Mantener y ampliar el financiamiento necesario P! 

ra la venta de manufacturas, en condiciones de competen-

cia frente a otros oferentes. 

b).- Ampliar los servicios sobre exportaciones para c~ 

brir los riesgos comerciales. 

e).- Ampliar los servicios de la consejerías comercia-

les a otros centros de importancia para la promoci6n de-

nucstras ventas al exterior. 
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d).- Ampliar los servicios de asesoría y orientaci6n a 

los exportadores. 

e). - Es muy importante el es·tablecimiento de .:entros -

de exhibici6n y venta de productos exportables, en lu --

gares estratégicos con ayuda de la iniciativa privada. 

f).- Mejorar los servicios que requieren las operacio-

nes de exportación y abaratar su costo, como por ejemplo 

los de aduana, marítimos y de comunicaciones en general. 

El Sector Privado podría propiciar organismos que 

se especialicen en productos en los cuales están intere-

sados, para aprovechar las ventajas del comercio, estan-

do en contacto con el sector público y que haya·presi6n-

para que se dé cuenta de las demandas y ofertas del sec-

tor privado y pueda promover más provechosamente sus pr2 

duetos, así también para que dé protección en mayor me--

dida al mercado nacional de los productos extranjeros. 

b).- Externos 

No obstante los grandes esfuerzos propios que el-

país invierte en la industrialización de su economía, --

tratando de cubrir sus necesidades internas de determin! 

dos artículos~ con la consecuente disminuci6n parcial de 

las importaciones de sus necesidades, cada vez encuentra 

---~·-·.. ,.,_·,.· 
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más obstáculos a la exportacion de los productos manufac 

turados o con cierto grado de elaboración. 

Cabe señalar aqui, que los obstáculos con los qae 

se encuentra su comercio de manufacturas y semimanufact~ 

ras en el exterior son las barreras arancelarias. 

Dichas barreras arancelarias son las protecciones 

que ponen los países a su comercio para así a la vez 

sean protegidas las divisas y asegurar una estabilidad o 

equilibrio en su balanza comercial. 

Entonces los obstáculos con los que se tropieza -

en los mercados de los países industrializados las manu-

facturas que se producen en los países en vías de desa -

rrollo son de dos tipos: 

Los Obstáculos Exteriores, y las Barreras Arancelarias. 

Los aranceles poseen una larga tradición como --

instrumentos de protecci6n de las industrias naciona.---

les. Es conveniente asentar aquí que este efecto nega--

. tivi:r-no se produce cuando el producto que se quiere im-

portar no tiene sustitutos pr6ximos; en los Últimos 

años tanto en los países desarrollados como en los en -

proceso de d.esarrollo se han venido dejando de utilizar 

los derechos de importaci6n como una fuente d~ ingresos 

fiscales siendo su propósito primordial el de dar una -

protecci6n a la industria nacional; utilizándose en 

otras ocaciones como correctores de la balanza de pagos. 
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Se puede decir que los países de alto desarrollo-

como Estados Unidos de Norteamérica y otros de Europa, -

ponen las más altas trabas al comercio de estos paises.-

En lo que se refiere a los niveles de imposici6n existen 

tres tipo de escalas arancelarias principales. 

1).- Los aplicados a los países miembros de las agru--

paciones económicas regionales. 

2).-
3).-

Los que se aplican a paises asociados. 

Los que se aplican a terceros países. 

Se ha calculado sobre la base de un promedio sim-

ple no ·ponderado de los aranceles, sobre las importacio-

nes de productos manufacturados, que el nivel me~io, de-

los aranceles generales de los países desarrollados apr2 

ximadamente de un 15% ad- val6rem, pero hay variaciones-

según del país del que se trate, ya que las tarifas más-

altas se registran en los Estados Unidos y en el Reino -

Unido, en donde los niveles, arancelarios se sitúan alr~ 

dedor del 20% ad - valórem, siguiendole de cerca Japón -

con quien México ha incrementado su comercio en los últi 

mes años; con un 18%. Por otra.parte tenemos a paises --

como la República Federal Alemana y los paises miembros-

(Luxemburgo, Bélgica y los Países Bajos) con aranceles -
medios de cerca del 10% o sea la mitad más o menos de --
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los de Estados Unidos y del Reino Unido. 

Una observaci6n que se puede hacer a los sistemas 

arancalarios es la de que los aranceles sobre las manu -

facturas y las semi-mafacturas son mayores a los corres-

pondientes a las materias primas. Realmente estos aranc~ 

,les sobre las materias primas no producidas en el pais -

importador son muy bajas y en otras ocasiones no existe~ 

A manera de ejemplo podria citarse el trato co --

mercial de Estados Unidos para con México, ya que a medi 

da que aumenta el grado de elaboraci6n del producto au--

menta el arancel, en cambio para las exportaciones de al 
god6n en rama son nulos¡ en cuanto empiezan a tener cie~ 

to grado de manufacturas como los hilados y tejidos de -

algod6n éstos aranceles aumentan. 

En las mismas manufacturas, los impuestos son más 

. eiéV'ados en los productos con los cuales los países sub-

desarrollados pueden concurrir a los mercados internaci~ 

nales como ejemplo se podria citar articulos de línea --

blanca, calzado, alfareria, tubos de diversos materiales 

etc., que en aquéllos otros por su misma complejidad y -

t6cnica muy avanzada no pueden producir como lo son: la·· 



maquinaria pesada, equipos eléctricos, avionest equipo -

de e&ergia eléctrica. 

Asi los aranceles más elevados que impone Estados 

Unidos a México son en especial a los de la industria li 

gera que pagan derechos muy altos. 

De todo esto se llega a la conclusión de que son-

más elevados 'los aranceles que se aplican sobre produc -

tos manufacturados que sobre las materias primas; se ob-

serva también que para cierta clase de productos los 

aranceles tienden a ser más elevados sobre los productos 

acabados que sobre los simi-elaborados,. En general.se --

concluye que las barreras a las importaciones aumentan a 

medida que el desarrollo industrial de los paises avanza. 

Ha sido caracteristica de la política comercial de los -

países industrializados una estructura arancelaria enca-

minada a proporcionar suitinistros de materiales importa-

dos a bajos precios y a protejer las industrias naciona-

les que transforman esos materiales. 

Derechos Especificas. 

Los derechos específicos es un element.o más en el 

sistema proteccionista sobre cierta clase de importacio-

... ,.· .¡~·' ,;:,,."· ~· .......... -~--~·~ 



nes. Así se constituye una barrera efectiva a las impor-

taciones de las variedades de productos de precios cajos. 

Mientras menor sea el valor unitario y por tanto menor -

el impuesto ad-valórem del producto importado, tanto ma-

yor será el equivalente del derecho especifico. En la m~ 

~ida en que los paises subdesarrollados exponfan produc-

tos más baratos los derechos específicos tenderán a dis-

criminar contra ellos. 

Muchos paises no establecen esta medida restric-

tiva, pero en Estados Unidos es muy corriente su uso. 

Barreras No Arancelarias. 

Otra restricción a que se enfrentan el comercio -

exterior mexicano son las barreras no arancelarias que -

aplican la mayor parte de los países desarrollados, es -

tas son medidas de tipo cuantitativo.- Estas barreras ---

t.ienden a ser muchas veces un impedimento para el comer-

cio exterior de México, ya que 3e aplican a las manufac-

turas y a los productos primarios. 

Las barreras arancelarias, cuando no son muy ele-

vadas pueden salvarse haciendo mejoras en la eficacia de 

.· .. - ...... , - ~ .. • ... :. 



45 

la industria interesada y haciendo disminuciones en los-

costos de producci6n. 

Cabe hacer la observaci6n aqui de que las restri~ 

ciones no arancelarias. a la importaci6n encierra mayores 

problemas ya que a veces imposible identificar todos los 

obstáculos no arancelarios al comercio, así como sus 

efectos. 

Se citan a continuaci6n algunas de las barreras -

no arancelarias existibles en Estados Unidos, La Comuni-

dad Econ6mica Europa y Japón, países con los que México-

tiene estrechos lazos comerciales. 

A).- Folitica de adquisiciones para favorecer la pro--

ducción nacional. Reglamento anti-dumping y similares co 

mo subsidios a las exportaciones. 

B).- Reglamentos Internos de Salud Pública y de segur! 

de.d que conciernen a las importaciones. Los reglamentos 

Sanitarios. Requisitos sobre la especificación técnica. 

Reglamentos aplicados por razones de seguridad nacional. 
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a).- Gravámenes internos con los cuales se obtienen in -

gres os. 

b).- \Jravámenes iropuestos a las importaciones para ccm -

pensar los impuestos indirectos sobre los articulas ne.cio-

nales comparables. 

D).- Politice de precios y reglamentos para un mejor con 

trol de precios. 

Los gravámenes anti-dumping no se establecen con m~ 

cha frecuencia. No obstante, los trámites y procedimientos 

legales que se requieren para su fundamento pueden consti-

tuir por si mismo un factor de disuaci6n más importante p~ 

ra el comercio que otras barreras a las importaciones. 1n-

Esta.dos Unidos se ha considerado que este elemento d:i.suas! 

vo del procedimiento equivale a importantes restricciones-

ª las importaciones, que definitivamente van más allá del-

propósito que impera la Ley Anti-Dumping. 
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1).- Su Desarrollo Económico 

11 ~ran de.: arrollo que ha re~istrado la ecor.c=~e.-

italiana en loe Últii:os ai:os, ha cont:-ibuido a :;.i.:e si.: ce 

mercio registre una expansión intern¡:¡ al i~i.:s.l ~ue e:n lo 

referente a su ~omercio exterior éste se co~porta de u:ia 

manera más diná~ica y diversificada te~diendo esta diver 

sificación hacia la alza. 

La econo~ía italiana ha estado caracteri:aca en -

particular por una ulterior difi.:si6n sectorial =e la ex-

pansi6n productiYa¡ alenta~a por una den:anda interior en 

aumento y por una persistente elevada demanda exterior,-

y por un sostenido recurso a las capacidades productivas 

de otros sistemas econó~icos. 

La mayor elasticidad de la oferta y la equilibra-

da expansión monetaria han per~itido una estabilidad en-

el nivel de precios. 

La propensi6n a las inversiones ha sido creciente 

a partir del año de 1966. El crecimiento de producción -

de bienes de inversión, s6lo en parte absorbido por el -

exterior, y la tendencia al alza de los precios de di 

chos bienes, señalan una recuperación de la actividad de 

inversi6n, que ha ido acentuándose paralelamente a la re 

ducción de los márgenes de capacidad productiva no utili 

zada. 

No obstante de la considerable salida de cepita--

\. 
¡ 
r 
1 
1 
¡' 



l!.0 ; 

les, la balanzA. de pagos ha ::iantenido un relevar1te saldo 

activo, que se refleja en el ul::e:-ior esfuerzo de la po-

sición financiera de Italia con el exterior. 

~n lo referente al sector del crédito, la tenden-

cia al exceso de la formación de depósitos sobre las co-

locaciones que parece por otra parte en fase de a:enua -

ción, ha seguido favcreciendo la e::cten.3ióu de la interme 

diación bancaria en el crédito a mediano y largo plazo. 

De 1960 a 1966 la economía itsliana se desarroll6 

con una tasa acumulativa un poco superior al 5% en térm~ 

nos reales. For lo tanto hubo una desacele::-3.ción frente-

al ritmo de desarrollo sensiblemente más sostenido que -

caracterizó el decenio precedente. En este período actu~ 

ron factores peculiares que han ido desapareciendo en --

los últimos años. Entre ellos cabe mencionar una amplia-

disponibilidad interior de la mano de obra, cuyo precio-

al compararse con el del exterior resultaba ventajosa; y 

una posición de atraso frente a los países industrialme~ 

te más desarrollados, que favorecía la importación de 

progrese tecno16gico contribuyendo sustancialmente al 

proceso de expansión de los años de 1958, para luego pe!: 

der su fuerza en los últimos años, paralelamente a la a-

tenuaci6n de las diferencias con el extranjero. 

Entre los elementos que distinguen la evolución -

ciclica del sistema económico italiano, eu los últimos -

años, hay que anotar el elavado coeficiente de variali -

1 
¡ 
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dad de le tasa de.incremento del producto nacional bru-

to y la falta de estabilidad en el nivel de precios, en 

particular en el trienio de los afios de 1962-1964. 

La relaci6n inversa entre el porcentaje de deso-

cupaci6n y el nivel de precios pudo ser comprobada en -

el transcurso del tiempo considerado, puesto que las al 

tas y bajas de la producci6n global no reflejaron ni 

absorbieron los efectos de las variaciones en empleo 

del factor trabajo. 

Bn la redistribución de la renta nacional, la --

fuerte expansión asalarial, que acompañada en el bienio 

de 1963-1964 por fenómenos de"lí'age Driff" 1/ 1 determinó 

la tendencia al alza-terminada en 1965 - de la cuota 

del producto nacional destinada al factor trab~jo. 

La incidencia en aumento de los costes sobre las 

ganancias de las enipresas, que caracterizó el trienio -

de 1961-1963 reflejó el movimiento del coste del factor 

trabajo por unidad de producto y de los precios al por-

mayor del manufacturado. 

bl año siguiente se restableció el equilibrio --

gracias a la oportuna intervención del Estado que absoE 

bi6 parte de los costes del seguro y preve'nción social-

ª cargo de las err.presas. 

~ "Wage Driff" .- Sala:::-ios Corriem:es. 
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Para 1965 se volvió a ~xtender el área de ~anan -

cías, sin que por otra parte se transformara en una rec~ 

peración de las. inversiones, debido todavía a las deudas 

habidas por parte de los em?resarios. 

Respecto a la formación de capital, de 1961 a ---

1965 se caracterizaron dos períodos. En el primero, que-

terminó en 1963, hubo una formación neta de capital que-

absorbió una creciente auota del producto nacional neto. 

~l segundo período que comprende el Último bienio 

registró una baja de las inversiones, en ~articular la -

industria. 

Además de la mencionada contracción de los márge-

nes de utilidad, que afectó las posibilidades de auto --

finación de las empresas, actuó en sentido restrictivo -

sobre la formación de capital el exceso de capacidad prQ 

ductiva que se determinó durante la reciente fase de de-

saceleración del ritmo productivo. De eso misma forma --

influyeron las previsiones negativas de los empresarios, 

en parte motivadas por factores sicolÓEicos y en parte -

también por elementos objetivos, como lo rué la conteni-

da evolución de los precios al por mayor y el coste del-

dinero. 

Con esta perspectiva, las inversiones efectuadas-

en el último bienio ha11 sido destinadas más que al desa-

rrollo y a la reorganización de los bienes de equipo, a-

la reorganización y racionalización de los procesos pro-
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ductivos, que causó, coruo ya ha sido observado, una con-

tracción de la ocupación global también en ló fase de in 

cremento productivo setalade en 1965. 

Co~o resultado de le diferente evolución de las -

inversiones y de la producción, el coeficiente marr.i~al

neto tendió a crecer moderadamente¡ quedándose por otra-

parte sobre niveles relativamente bajos, hasta 1963. La-

fuerte alza de 1964 puede atribuírse esencialmente al 

estancamiento de la producción que carscterizó a ~ste 

e.Lo, mientras las reducciones €ncontrades en 1965 frente 

al año precedente fueron motivadas tai;to por el recuper~ 

miento de la producción como por la baja de las ínversi~ 

nes. 

La siempre más estrecha interrelación de la econ~ 

mía ítalie.r.a y de los otros sistemas económicos es ~~=o

elemento cerecterístico óe losúltimos años. Las importe-

cienes netas han sido variadas en los diferentes rénglo-

nes de la econo~ía, como resultado de la desYieci6n del-

flujo de rentas desee las empresas a las familias y de -

su canalización hacia el exterior. Sólo una parte volvi6 

a entrar en el flujo circular, sin que por otra parte e~ 

briera los mayores costes de ejercicio. 

Las reducidas capacidades financiera.·J de las em--

presas indujeron a una primera contracción de las inver-

sienes en 1965, a lo que sigui6 un proceso de acelera --

eión negativo que de los bienes de consumo se expandió -

rápidamente a la demanda de bienes de inversi6n. 

BlBLHilTWí •IWtAf! 
U. N. A'. M. 
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Como se observa en parte de los hechos descritos, 

un movimiento cíclico, caracterizado por su larga dur3--

ci6n de 48 meses y por su considerable depresión, inci--

di6 durante los Últimos cinco años en el tren de desarr2 

llo del sistema económico italiano. 

Dicho ciclo fué breve, el séptimo de la pos-gue -

rra, desde alcanzar su cumbre en octubre de 1963 terminó 

al empezar 1965 dejando en el sector de las inversiones-

las huellas más pesadas de la fase de contracción. 

A pesar de esto, el creciente movimiento de la --

producción de bienes de inversión, que en 1966, contra--

riamente a 1965 encontraron mayor colocación en el mere~ 

do interior indica como la intensidad y difusión de la -

fase de recuperación en acto estén cancelando también --

las consecuencias más negativas de la precedente con ---

tracción. 

La pausa, que la economía italiana conoció desde-

fines de 1963 a mediados de 1965, le permitió hucer al~ 

nas grandes transformaciones, en particular la nacional! 

zaci6n de la industria eléctrica. 

Particularmente notable fué el dinamismo observa-

do en 1966, año en que el Producto Nacional Bruto, a pr~ 

cios del 1963, alcanz6 5~229 millones de dólares, cifra-

5.5% superior a la anotada en 1965 que fué de 51378 mi--

llon~s de dólares, la cual a su vez se elevó 3.5 en rel~ 

ción con 1964, la tasa de expansión de 1966 fué, asimis-

mo, mayor que la media anual de 5.1% lograda en el peri~ 

do 1960-1966. 

•., .... 



a).- Producci6n Industrial 

Para el año de 1966 el íncice ceneral ~edio de la 

producción industrial reGistró un aumento de 10.'7% con -

respecto al período correspondiente a 19E5. 

En particular, la evolución de los diferentes sef 

tores prcductivos, en los siete primeros l:teses de 1956 -

con respecto al período correspondiente a 1965; represen 

tó las siguientes variaciones: Industrias extractivas 3% 

positivo, Indus~rias manufact~reras con una variaci6n PQ 

sitiva de 11. l<¡;;¡ Industrias Eléct::"icas y del gas tuvo 

una variaci6n positiva del 8.3%. 

Fara agosto de 1966, la ;-reducción de acero crudo 

creció de 1.045,000 toneladas, con una reducción de 8.1% 

con respecto al mes de julio y un incremento de 21.1% --

con respecto al mes de agosto de 1965. 

La producción de hierro colado ascendió a 557.000 

toneladas habiendo superado en 5.2% la de julio y e~ 

17.5% la de agosto de 1965. 

En los ocho primeros meses de 1966, la r.roaucción 

de acero fué de a.772.000 toneladas, frente a 8027.000 -

toneladas del p~riodo correspcndiente de 1955 ( 9.35" );-

la de hierro colado fué de 4.157.000 toneladas. 

b) .- A!jriculture 

llás significativo aún (!Ue,estas cifras americres 

.••. -.-:. ~ .... !... • - - ·- ·-· -
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CUADRO NO. 11 

ERODUCCION INDUSTRHL ITALIANA 

MILLONES DE DOLAHF.S 
TCTJ...u 
1967 

1965 1966 196? % 
~ PRECIOS CORRIE:.HTES-
! ~rD T.'::; T~ V. EN GENERAL 19.781 21.678 23.805 100.0 
f1lI:i:<ERIA .373 .403 .448 1.9 
tLAlfüF ACTURAS 13.878 15.83? 16.854 70.8 
EI·ECTRICID.AD, GAS Y AGUA 1.389 1.514 1.614 6.8 
CONSTRUCCION 4.141 4.374 4.888 20.5 

A Pct~CIOS DE 1963 
INDUSTRIA EN GENERAL 18.200 119.662 21.216 lOOoO 
!t'.!~TERH. .35a .384 .413 1.9 
W.ANtiFACTURAS 13.190 14.495 15.717 74.l 
.é.LEC'.rRICID.i:.D, GAS Y AGUA 1.360 1.472 1.563 7.4 
00HSTRTJCCION 3.291 3.312 3.523 16.6 

FUENTE: CAMA.RA DE COMERCIO ITALIANA !ilT MEXICO 1970. 

\J .\r:.L.c.c!c'.N 
.?CüC:2jTUAJ 
1966167 

+9.8 
+ll.l 

+ 9.5 

+ 6.? 
+11.? 

+7.9 
. +?.9 

+8.4 
+6.2 

+6.4 
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es el análisis de la sensible di~minuci6n habida en el -

sector agrícola, cuya tasa de expansi6n pas6 de 3.2% en-

1965 a 0.5% en 1966. 

Durante ese tiempo, el porcentaje de la poblaci6n 

activa empleada en la agricultura, pas6 del 39% en 1965-

al 24.7% en 1966. 

El consumo privado, que en 1965 babia registredo-

una tasa de crecimiento de sólo 2.2%, se elevó en 5.7~ -
en 1966 mientras que el consumo público alcanzó la misrr.a 

tasa del aii.o anterior: 3.6%. f.. su vez, la inversi6n bru-

ta fija que había observado un decrecimiento en 1965 de-

8.4% exhibi6 una moderada expansión del orden del 3.7% -
en 1966 en la cual sobresali6 una pronunciada recupere--

ción de la inversión industrial. 

El empleo total en 1966 se redujo en 1.6% como r~ 

sultado de una disminución de 6% en la agricultura y un~ 

estancamiento en empleo no agrícola; sin embargo no &l--

canzó el nivel de 1965 de 2 por ciento. 

El todavía fuerte incremento habido en las tasas-

mínimas de salarios en 1965 de 8.6% pas6 a 3.9% en 1966, 

mientras que los aumentos en los precios del consumidor 

fueron de 4.6% y 2.3% en los mismos a~os. 

El elevado saldo favorable obtenido en la balan-

za en cuenta corriente durante 1965 se vió ligerarr.ente-

disminuído en 1966; lo que aunado a la considerable sa-

lida de capitales habidos en este último año, determinó 

que el saldo positivo de la balanza de pagos pasará de-

1954 millones de dólares en 1965 a 696 millones en 
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El relativo progreso del sector de la construc---

ci6n que de una tasa negativa de 3.9% pas6 a una positi-

va de 0.3 por ciento. 

2).- Comercio Exterior 

a).- ~alanill Comercial 

De 1960 a 196? los valores de intercambio se du -

plicaron al pasar de 8432 millones de d6lares a 18433 m! 

llones, incrementándose a una tasa medio anual de 11.8%, 

ligeramente menos que la del total, alcanzando un monto-

de 4?58 millones de d6lares y de 9715 millones en los --

años de 1960 a 1967. 

Las exportaciones, a pes~r de que se han expandi-

do en forma más rápida a un 13.2% como tasa anual, son -

inferiores a las magnitudes importadas, habiendo alcanz~ 

do 3674 millones de dólares en 1960 y 8718 millones en -

1967. El saldo co~ercial desfavorable que de 1960 a 1964 

alcanzó altos niveles, se i•edujo drásticamente en 1965 a 

un valor de 178 millones de dólares. 

b).- Comercio Ior Bloques Económicos y Principales ---

¡~ 

El comercio que mantiene Italia con los países d~ 

sarrollados es el más importante en sus relaciones come~ 

ciales con el exterior. Compnr.ado con el que realiza con 

los paises subdesarrollados. 



CUADRO NO. 12. 

BALANZA COMERCIAL DE I'l'J.LH (h':illones de Dólares) 
·:r TCTAL li.:FO:iTJ'...CION ~Y.l'C.?.TJ,CIO!{ 

V.1UUi-.CION Vi>Ji.IACIOl; VJ...?.ÜC.LOE 
!fiOS VALOR % J..2TUJ..L VALOR % ;.J;U P..L V ALOE % J.S\J.L.L 

1960 8373 4725 36LL8 -1077 

1964 ·13201 4.3 7239 -4.5 5962 17.5 -1277 

1965 14535 10.1 7347 l.) 7188 20.6 - le~ 

1966 16603 111.,2 8571 16.7 8032 11.~ - 539 

FUENTE: ELABORADO CON DATOS DEL CO?WDITY .~.NALYSIS BY ~:AIN 

REGONS, O.C.E.D., ENERO-DICLE.ll:BRE DE 1966, E r;-;TE?-

NATIONAL FINt.NCIAL STATISTICS, OCTUBRE DE 1%7. 
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En el año de 1967 la participaci6n de esos pai ~ 

, ses en el comercio italiano fué en total del 74% en las-

exportaciones y del 64.8% en las importaciones, presen -

tando un mayor aceleramiento las importaciones puesto --

que se incrementaron en un 10.4% de 1966 a 1967 en tanto 

que las exportaciones s6lo lo hicieron en un 4.0% • Den-

tro del grupo de países industrializados que tienen un -

tráfico comercial continuo con Italia destacan la Comun1 

dad Económica Europea, de la cual Italia forma parte, e~ 

ta regi6n le compr6 a dicho país 38.8% de las ventas y -

abasteció el 35% de las importaciones en 1967, creciendo 

dichas importaciones en una proporción importante de 

21.6% respecto a la cifra del año anterior. 

Dentro de la Comunidad Económica Europea destaca-

ron dos países principalmente en el comercio con Ita 

lia: estos fueron la República Federal de Alemania y 

Francia. El primer país participó en forma simular tanto 

en las exportaciones como en las importaciones con el.--

17.?% y el 17.4% del total respectivamente, Francia obtE 

vo el 12.1% de las ventas italianas y abasteci6 el 10.8% 
de sus compras¡ las importaciones procedentes de estos -

paises crecieron en el año de 1967 en proporciones impor 

tantea: 23.4% las provenientes de Alemania y 20.5% las -

de Francia. Ambos paises figuran en el primero y segundo 

¡ugar respectivamente en el comercio Italiano. 

-.... -· .. ~ . ... ~-: ., :'" 

··.: .. ,!' 
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La Asociación Europea de Libre Comercio absorbi6-

en 1967 el'l6.l de las importa~iones y el 12.3% de las -

importaciones italianas, destacando el intercambio con -

el Reino Unido quien participó con el 4.8% en las ventas 

y con el 4.5% en las compras. 

Otro pais industrial con el cual mantiene ltalia-

un comercio importante es Estados Unidos, que adquirió 

el 9.9% de las exportaciones italianas y abasteció el 

19.6% de las importaciones totales de ese país, señalan-

do las primeras una tasa de crecimiento de 16.0% en tan-

to que las importaciones decrecieron en 2.3 por ciento. 

El comercio que Italia mantiene con los paises ~ 

d.el Consejo de Ayuda Mutua ( Come.::6n ) se mostró muy di-

námico en 1967, creciendo 23.5% las exportaciones y 

32.9% las importaciones, con una contribución en el to~ 

tal de 5.1% y de 7.(Y,{, respectivamente, destacando primo!: 

dialmente las relaciones comerciales con la U.R.S.S. y -

Rumania. 

La participación del 17% en las ventas y del 25%-

en las compras en 1967, determina que los paises en des~ 

rrollo tengan importancia dent...-o del comercio exterior -

italiano, presentando estos paises tasas reducidas de -- · 

crecimiento en los dos renglones del comercio. En efecto 

las export~ciones crecieron 5.3% y las importaciones 

3.6% de 1966 a 1967. Dentro de estos paises cabe señalar 

a los asiáticos que en conjunto absorvie.ron el 6.5% de -

los envíos italianos y el 11.7% de las adquisiciones. La 

::~~º~~ación ,Latinoamericana de Libre Comercio adquirió el 



59 

),l!.% .:ie las e:x;.ort<:.::.iones y el c,,'f/á de la;; importacio --

nes de Itali~ en 1967. ~r~entina ~~ el pais de mayor co~ 

mercio con ~~~lia dentro de los ~ue intefran esa ~socie

ción ~artici~,~ndo en 19S7 con el 0.85'ó en las exportscio-

nes y el 2.6:); 1e les i:nportaciones, se;i;uida de Brasil, -

Venezuela y ~éxico, 

~l monto de las exportaciones ascendi6 a 8032 mi-

llones de dólares en l9ó6 pasando a 8702 millones de dó-

lares en 196~, incrementándose en 40 millones de d6lares 

en el 6ltimo afio ~es~ecto al afio ar~erior. 

1as import8ciones también registraron aumentos, -

en 1967 estas fueron del orden de 9697 millones de dóla-

res incrementándose en 1126 millones de d6lares ccn res-

pecto a 1966 con um. nriación porcentual de 1967/1966 -

13.1%. 
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3).- Comercio Por Froductos. 

a).- Exnortaciones 

En la estructura de las exportacione$ italia~as -

destacan en primer término todas las mánufacturas, así 

como la maqui~aria y equipo pesado. Lstos renglor.es sb -

sorbieren en el año de 1967 el 3é .4% y el 33 .<)%, del v:l-

lor total respectivamente, presentando un creci:r.ic·r.to :.e 

mayor proporción el Último renrlón, ya. que de 1%·é- s 

1967 su amnento fué cel 14.9% e!l tc...nto que el de las ::i;;-

nufacturas fué sólo del 1.6% en los mismos ar.os • .::.entro-

del primer rubro destacan los articulos de vestuaÁio, --

calzado, telas que no sean de algodón, hilazas o hiles -

textiles y los productos de hierro o acero; en seru~:o -

término, ocu:¡:.an un lu¡:-ar importante los vehíc:;los 1:u-::( ::-.Q 

res, las m6quinas y a?er&tos no eléc:ricos, ~ lss ~hcui-

nas para oficina como lo son: calculadcras 1 máquinas ;1E'-

Ctro rene;lón importante en las e:x~-orteciones ~c:1-

los alitr.entos, cuya partici:¡:-ación en el total fué de --;-:-

9, 3% para el año de 1967, destacando l<lS frutas Con. áp!'Q 

xiffia¿amente la mitad de este total. Lue~o en orden'~~ {g 

:;,ortancia continúan los productos quimicos, los co:r:c:u.st't 

bles y lubricant.es al igual que las materias prima>< in-~ 

~ue~riales. Cuadro Ko. 13 

' e¡.- Im:.ortacicnes 

:.:n las importaciones italianas no se, obs,:fr·.•r1 unc:t-

;.\ .. ' ,· 
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EXPORTACIONES DF. ITALIA POR GRUPOS ECOllOMICOS Y PRINCIPALES PRODUCTOS (MILLONES DE poLARES) 

VARIACION 
PORCENTUAL 

CONCEPTO 

TOTAL 
PRODUCTOS ALIMENTICIOS 
QUESO Y CUAJADA 
FRUTAS FRESCAS Y NUECES 
VEGETALES Y RAICES Y TUBERCULOS 
FRESCOS Y SECOS 
VEGETALES, RAICES Y TUBERCULOS EN 
CONSERVA 
BEBIDAS Y TABACO 
BEBIDAS ALCO!!OLICAS 
TABACO EN BRUTO 
MATERIAS PRH\,\S INDUSTIUALES 
FIBRAS SINTETICAS Y ARTIFICIALES 
PIEDRAS, ARENA Y GRAVA 
MATERIAS PRIMAS DE ORIGEN ~·EGETAL, N, E. 
CONCHA EN BRUTO 
COMBUSTIBLES Y LUBRICANTES 
PRODUCTOS DERIVADOS DEL PETROLEO 
/\CEITES Y GRJ\5,\5 /\Nl~\LES Y VF;GETALES 
l\CEI'rES VEGETALES FIJOS, SUAVES 
ACEITES Y GRASAS o\NIM1\LES 
PRODUCTOS QUIMICOS 
PRODUCTOS QUIMICOS ORGANICOS 
PRODUCTOS QUIMICOS INORGANICOS 
PRODUCTOS MEDICINALES Y FARMACEUTICOS 
FERTILIZANTES MANUFACTURADOS 
MATERIAS PLASTICAS, CELULOSA REGENERADA 
Y RESINAS ARTIFICIALES 
MATERIAS Y PRODUCTOS QUIMICOS N,E. 
MANUFACTURAS 
ARTICULOS MANUFACTURADOS DE CAUC~O 
CttAp;,5, TABALAS DE TRI PLAY 
PAPEL 'l CARTON 
HILAZAS O HILOS TEXTILES 
TELAS QUE NO SEA DE ALGOOON 
CAL, CEMENTO 'l MATERIALES DE CONSTRUCCION 
ANGULOS Y BARRAS DE HIERRO O ACERO 
TUBOS' CAflos y CONEXIONES DE HIERRO o ACERO 
COBRE 
ESTRUCTURAS Y PARTES DE ESTRUCTURAS 
EQUIPO DOMESTICO DE METALES COMUNES 
ARTICULOS DE METAL, N.G. 
MAQUitlARIA Y EQUIPO 
MAQUINARIA GENERADORA DE ENERGIA, EXCEPTO 
ELCCTRICA 
MAQUINARIA Y APARATOS AGRIC.:'f.AS 
MAQUINAS DE OFICINA 
MAQUINARIA PARA TRABAJOS DE LOS METALES 
MAQUINARIA PARA LA INDUSTRIA TEXTIL Y 
PARA LA REPARl\CION DE CUEROS Y PIELES 
MAQUINARIA PAR.A INDUSTRIAS ESPECIALES 
MAQUINAS Y APARATOS EXCEPTO ELECTRICOS 
MAQUINARIA ELECTRICA Y: APARA'l'OS DE CONEXION 
APARATOS ELECTRICOS DOMESTICOS 
MAQUINAS 'l APARATOS ELECTRICOS, W,G. 
VEHICULOS AUTOMOVILES 
ARTICULOS MANUFACTURADOS DIVERSOS 
MUEBLES 
hRTICULOS DE VESTUARIO, EXCEPTO DE PIEL 
CALZADO 
APARATOS E INSTRUMENTOS CIENTIFICOS 
IMPRESOS 
BISUTERIA Y ORFEBRERIA 
NO ESPECIFICADOS 

1966 

8032 
771 

38 
376 

107 

66 
92 
78 
10 

226 
56 
41 
49 
17 

470 
46?. 

15 
10 

3 
657 
155 

80 
74 
77 

171 
44 

l.634 
75 
43 
47 

207 
340 

50 
118 
102 

45 
69 
43 
74 

2572 

106 
81 

196 
104 

150 
121 
528 

97 
195 
114 
617 

1350 
49 

505 
27 s 

S9 
61 
90 
47 

1967 

8702 
007 

36 
386 

102 

71 
96 
81 
10 

228 
64 
30 
40 
17 

532 
520 

15 
11 

2 
681 
163 

78 
78 
68 

187 
52 

1071 
86 
44 
51 

194 
318 

67 
125 
126 

33 
70 
53 
85 

2954 

115 
94 

243 
128 

17 2 
140 
624 
113 
226 
137 
692 

1474 
57 

503 
342 

68 
77 
99 
42 

l961/l96G 

8.3 
4.7 
5.3 
2.7 

4.7 

7.6 
4.3 
3.8 

0.9 
14.3 
3.2 
2.1 

13. 2 
12. 6 

10.0 
33.3 
3.7 
5.2 
2. 5 
5.4 

11. 7 

9.4 
18.2 
2.0 

14.7 
2.3 
s.s 
6.3 
6.5 

15.S 
5,9 

23.S 
2;;. i 
l. 4 

23.3 
14.9 
14.9 

6. 5 
16.0 
24.0 
23. 1 

14.7 
15.7 
18.2 
16.5 
22.2 
20.2 
12. 2 
9.2 

16.3 
0.4 

24. 4 
15.3 
26.2 
LO 

10. 6 

FUENTE: El.ABORJ\DO CON DATOS DEL COMMODIT'lTRADE, ENERO-DICIEMBRE DE 1967, OCED, 
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IMPORTACIONES or: ITALIA POR G~UPOS F.CONOMICQS y PRINCil'AI.E!¡ PRODUCTOS (MILLONES DE DOLAR.ES) 

VARJACIOU 

CENCF.l"t'Q 

TOTAL 
PRODUCTOS ALIMENTICIOS 
ANIMAl.ES VI VOS 
CARNE FRESCA REFRIGERADA O CONGELADA 
QUESO Y CUAJAD~. 
PESCADO FRESCO Y CONSERVADO 
TRIGO 
MAIZ 
CAf'E 
ALIMJ::NTOS PARA l\Nil'.ALES 

BEBIDAS Y 'rl\BACO 
BEDIDl\S ALCOHOLICAS 
MANUk'ACTURAS DE 'f/\DACO 

MATf~RIJ\S ~~R U.tAS 1NDUSTJlIALES 
CUEROS Y P !ELES 
SEMILLAS Y FllU'l'A.S OLEAGINOSAS 
HULE CRUDO 
MADERA EN BRU~'O y MAor:nA TRABAJllDA 
PULPA Y DESPEHDICIOS DE PAPE!, 
LANA Y OTROS PELOS DE All!z.',t,LES 
l\LGODO:I 
MINERAL DE HIERRO Y COHCEt•..rllADO 
CHATl\RRJ\ DE HIERRO Y. ACERO 

COMBUSTIBLES Y. LUBRICANTES 
C>JUION Y COOUE 
PETROLEO CRUDO Y PARCIAU!!-:NTE REk'INADO 
PRODUCTOS DERIVADOS DEL PETHOLEO 
ACEITES Y GR,\SAS ANIPALF.S Y VEGETALES 
ACEITES VEGETALES FIJOS SUAVES 
ACEITES Y GRASAS ANHIALES 
PRODUCTOS QUIMI~OS 
PRODUCTOS QUIMICOS ORGANICOS 
PRODUCTOS QUIMICOS INORGl\NICOS 
PRODUCTOS ~IBDICINALES Y. FARMACEUTICOS 
MATERIALES PLASTICOS, CELULOSA REGEtlERJ\DA 
Y. RESINAS ARTIFICIALES 
PRODUCTOS QUIMICOS, N,E 
MANUk'ACTUIV\S 
PAPEL Y Ci\RTON 
TELAS QUE NO SEAN DE ALGODON 
HIERRO EN LINGOTES 
BARRAS Y ANGULOS DE HIERRO Y ACERO 
UNIVERSALES, CHAPAS Y LAMINAS DE HIERRO 
O ACERO 
COBRE 
ALU MINO 
MAQUINARIA Y EQUIPO 
MJIQUINARIA GENERADORA DE ENERGIA EXCEPTO 
ELECTRICA 
MAQUINAS DE OFICINA 
MAQUINARIA PARA EL TRABAJO DE LOS METALES 
MAQUINARIA PARA LA INDUSTRIA TEXTIL Y PARA 
LA PREPARACION DE PIELES Y CUEROS 
MAQUINARIAS PARA INDUST!lll\S ESPECIALES 
MAQUINAS Y APARATOS, EXCEPTO EUECTRICOS 
MAQUINARIA EU:CTRICA Y APARATOS DE CONEXION 
MAQUINARIA Y APARATOS ELECTRICOS H.E. 
VEllIC<JLQS AUTOMOVI:..ES 
ARTICULOS MANUFAC'l'URADOS DIVERSOS 
ARTICULOS DE VESTUl\RIO,EXCEPTO DE PIEL 
APARATOS E INSTRUMEN'l'OS CIENTIFICOS 
ARTICULO$ FOTOGRAFOS Y CINEMATOGRAFICOS 
RELOJES 
NO ESPECIFICADOS 

1966 

8571 
1719 

204 
323 

71 
88 
96 

356 
96 
79 

48 
20 
17 

1845 
139 
lS3 
81 

157 
154 
234 
177 

81 
157 

1270 
161 

1034 
74 

loo 
46 
25 

578 
137 

62 
73 

87 
107 

1411 
61 
7l 

156 
63 

133 
249 

52 
1273 

90 
79 
70 

75 
77 

274 
87 

154 
192 
304 

39 
72 
3l 
28 
24 

1967 

9697 
1715 

271 
306 

71 
96 
74 

222 
110 

85 

64 
25 
21 

1930 
133 
168 

89 
170 
169 
209 
173 
lol 
189 

1591 
172 

1328 
09 

134 
85 
20 

670 
159 
n 
81 

110 
121 

1595 
64 
75 

196 
75 

148 
260 

70 
1617 

102 
120 
106 

103 
101 
323 

99 
181 
231 
352 
43 
81 
34 
33 
30 

POR CE t.'TUllL 

1967/1966 

13.l 
0.2 

32.8 
19.S 

9.1 
22.9 
37 .6 
14 .6 
7.6 

33.3 
25.o 
23 .s 
4.6 
4.3 
9.8 
9.1 
8.3 
9.7 

10.7 
2.3 

24.7 
20.4 

25.3 
6.8 

28.4 
20.3 
34.9 
84.8 
20.0 
15.9 
16.l 
16,l 
10.9 

26.4 
13 .1 
l3 .o 
4.9 
5.6 

25.6 
19.0 

ll.3 
·1.4 

34,6 
27.0 

13 .3 
51.9 
51.4 

37,3, 
31.2 
17.9 
13 .e 
17 .5 
20.3 
15.8 
10.3 
12-.5 
9.7 

17 .9 
25.o 

FUEllTE 1 ELABORADO CON DATOS DEL COMMODITYTRADE, ENERO-DICIEMBRE DE 1967, OCED. 
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fuerte concentración de grupos de productos sino más 

bién una participación sin grandes diferencias entre los 

di versos grupos que los componen. P.or lo tanto, para el-

de 1967 si bien las manufacturas y las materias primas -

industriales absorbiero~ el 2Cf7'o y el 19.9% del valor to-

tal respectivamente, los productos alimenticios, maquinª 

rías y equipo. Y los combustibles y los lubricantes re--

presentaron; respectivament~ en cada caso, el 17.7'~, 

16.7% y el 16.4% de dicho valor. 

Los grupos que representaron mayor dinamismo fue-

ron: manufacturas, maquinaria y equipo. y combustibles -

al igual que los lubricantes; cuyos incrementos en 1967-

con respecto al año anterior fueron del 28.8%, 27.Cflo y -

el 25.3% respectivamente. 

Los alimentos decrecieron en 0.2% y las materias-

primas registraron un incremento de 4.6%. 

El renglón de productos químicos y el de bebidas-

Y tabaco registraron los más reducidos porcentajes de --

participación equivalentes al 6.9% en el primer caso y -

el 0.7% en el segundo. 

Entre los productos individuales más importantes, 

cabe señalar el petróleo crudo y parcialmente refinado,-

la carne fresca o refrigerada, las máquinas y aparatos -

no eléctricos, las manufacturas de cobre, el maíz, la l~ 

na y otros pelos de animales. 

La lana y el maiz tuvieron decrementos de 10.7% -

el primero, y el segundo de 37.6%; mientras que los de -



CUADRO No.15 

ITALIA: E.STRUCTURA G.EOG!tAFICA Dr. SU Cüfü.HCIO EXTl:.HlOR, ( MILLONES DE DOLARES ) • 

EXPORTACIO!IES IMPORTACIONES 
1966 196? VA1iIAC!Oll 1966 196? VARIAC!ON 

PORCENTUAL PORCENTUAL 
__..c---..;;o--'-'-11....;c;;..,=:E....;P:;.....;:TC-.;:;,O_-"v.O.:AL::.;O:_:R.;__.:...V AL=Oc:.;R_%¡.:;::D;:;E:=-LT;:.;O.;..:T:..:.AL~l:...9<..::.6CL2..t.../.....:l:..9o.::;6.:,6 __;V..;:AL;O=R _ v ALOR %DEL TOTAL 1967/1966 SALDO. 

TOTAL ••••••••••••• 8032 8072 100.0 8.3 8571 9697 100,0 13.l - 995 
PAISES DESARROLLADOS 6196 
PAISES EH Df.SA!tlWLLO 11+07 
PAISES SOCIALISTAS •• 429 
J"\!ERIC!., •• •• , •• , , • , , 1157 
ESTADOS UNIDOS •••••• 744 
CAN ADA, ...... ,.,.... 84 
M.C.C,A.• .• ,........ 3 
A.L.A.L.C.••,.,,.,., 265 
/.lEXlCO., •••••••••• ,. 30 

lfrU·..SIL,, ••••••• ,.... 35 
.ARGENTINA. , • , , , •• , • , 88 
Vl:l1EZUELA •• , , , • , ••• , 60 
RESTO DE AMERICA,,,, 61 
EUROPA ••••••••••••• , 5568 
COM. ECON. EUROPEA. , 3262 
ALE1WiIA OCC,, ••••• , 1611 
FRANCIA.,, •• ,,...... 932 
BELGICA-LUXEMBrRGO., 338 
PAISES BAJOS ••••••• , 381 
ASOC. EUROP. DE L.C, 1297 
SUIZA, •• ,.,.,., ••• ,, 403 
REINO UllIDO, •••••• ,, 382 
AUSTRIA ••••••••••••• 176 
OTROS ••• , ••••• ,..... 336 
COMECON.,,,,,.,,.. • • 357 
U.R.S.S............. 89 
POLONIA ••• , •• •• , • , • , 6'~ 

RUMANIA,, ••••• ,,.... 46 
OTROS,,,,,,,,,,,,,,, 158 
RESTO DE EUROPA ••••• 642 
ASIA ••• ,.,,.,....... 610 
IRAN •••••• ,., ••• ,.,. 50 
JAPON ••••• ,, •• ,..... 40 
INDIA••••••••••••••• 51 
LIBANO •••••• •....... 50 
OTROS., ••••••••••••• 377 
A.FRICA ••••• ,, ••••• ,• 509 
LIBIA •••••••• ,, .•• ,. 116 
SUD-AFRICA ••• ,,,,,,, 77 
OTROS ••••••••••••••• 314 
OCEANIA............. 69 
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31 
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7 
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- 17 
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8 
- 19 
- 65 

235 
- 588 
- 23 
- 15 

20 
35 
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- 164 
- 83 

39 
- 114 
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(•) DATOS CORRESPONllHNTES A GUATEMALA, (••) INCLUYE MEXICO, COLOMBIA, VE!fEZUELA 1 ECUADOR, 
PERU 1 BRASIL, AHGENTINA Y URUGUAY. 

FUENTE: ELABOllADO CON DATOS Dl'::L OVERAliL BY COUNTRIF.S, ECED 1 ABRIL DE 1968. 
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más productos se incrementaron de 1966 a 1967 en porcen-

tajes que van del 4.4% al 19.5%. 

4) .- El Mercado Común Europeo 

a).- Su Constitución. 

El objetivo final de una unión europea fué esta--

blecido claramente en la declaración hecha por el Señor-

'Robert Schmnan el 9 de mayo de 1950, y en el tratado' de-

la Comunidad Europea del Carbón y del J\cero 1 que marcó -

el comienzo de la integración europea de la post-guerra. 

Este objetivo fué definido con igual claridad en los tr~ 

tados del Mercado Común y del Euratom, en marzo de 1957. 

El mercado Común Buropeo quedó integrado definitivamente 

el 10 de enero de 1957, para reunir las economías de los 

seis paises miembros¡ Bélgica, Francia, República Fede--

ral de Alemania, Italia, Luxemburgo y los Paises Bajos,-

Mediante un período de transsición de doce años. 

El Mercado Común fué establecido considerando que 

únicamente un amplio mercado de 180 millones de habitan-

tes, con especialización regional, abolición de derechos 

aduaneros y libre circulación de trabajadores, mercan --

cías y capitales¡ ofrecía las condiciones necesarias pa-

ra que los países industrializados de Europa occidental-

consiguiesen una rápida expansión económica. 

El establecimiento de grupos regionales es un fe-

nómeno económico del siglo XX y no se limita a la Europa 

occidental. 



No se trata de un problema te6rico en el sentido-

de que haya que pronunciarse sobre si los grupos econ6mi 

cos en general son buenos o malos, sino de un problema -

prllctico, y este problema es el impacto real en el come¡ 

cio mundial. Y la expansi6n del comercio con el resto 

del mundo no s6lo fiBura como un objetivo politice en el 

tratado del Mercado Común ( art.110 ); sino que es esen-

cial para su propio bienest~r. 

b),- fines gue Persi5u~ 
Los objetivos del Mercado Común Europeo son el --

disfrute de las ventajas obtenidas de la especialización 

Un área unif~cada como lo está el Mercado Común asegura-

una expansi6n econ6mica estable~ permitiendo con esto n! 

veles de vida m!s elevados y sus relaciones entre los 

seis miembros alcancen una completa armonia. 

La parte fundamental del Mercado Común es el est! 

blecimiento de una uni6n aduanera de los seis países.A--

daptándose un arancel común par·a todos los miembros y la 

abolición de todos los aranceles de cada pais miembro. 

El libre movimiento de la mano de obra y de capi-

tales de un país a otro se ha alcanzado eliminado todos-

los obstáculos de una forma gradual a trav's de consul--

tas y una cooperaci6n que los conduce a adoptar acuerdos 

generales. 
Resumiendo en estos puntos, las actividades del -

Mercado Común se plantean en cuatru puntos. 

1).- Proporcionar el libre comercio entre los miembros 



2).- La aplicaci6n de pol!ticas comerciales, de trans-

porte a la agricultura afines entre si. 

3).- Abolir las barreras comerciales anacr6nicas que -

imperan en Europa en mercados pequeños. 

4).- Dar facilidades al comercio del resto del mundo,-

especialmente a los paises en proceso de desarrollo. 

5).- El Mercado Común Europeo E Italia Como lV!iembro --

ll!ill Mismo, 

A más de diez años de la firma en el Capitolio de 

los tratados institutivos de la e.E.E., los resultados -

económicos obtenidos en un mercado con más de 180 millo-

nes de consumidores como lo es el de los países signata-

rios, puede considerarse rotundamente positivos. Para I-

talia, la creación de un único gran mercado europeo ha -

contribuido notablemente al desarrollo de los intercam -

bios comerciales en muchos sectores. Cotejando los datos 

de 1957 con los de 1966 1 tanto en las importaciones como 

en las exportaciones italianas de los países de la Comu-

nidad Económica Europea han pasado desde un valor de 779 
millones ae dólares en 1957 a un valor de 2337 millones-

de dóla~es en 1966. En ese lapso el comercio de Italia -

dentro de la Comunidad se ha triplicado. En el mismo 

tiempo dichas importaciones' de los demás paises apenas -

se han duplicado. Desde 2866 millones de dólares a 5738-
millones de dólares. 

En materia de exportaciones, Italia ha visto quia 



CUADRO NU?.1. /(.,, 

V f.T,QR DE l,AS EX1'0RTAGI01ff:S ITJiJ,IJ\t{f,~\ HACIA J,0S l'!.IS.ES DE Lf, CO!.'.UllIDAD ECONO~:ICA 
EUBOPEA EN Le:; tino~; l957-1%G. 1.'IT'""'·T"" .• O""h""'fE;..;,S--'-D.-E_D-(1.._f"",~-·R_.F_:S__,, _________ _ 

TOTAT.1 

I PHODUCTO~·l DE /~Gí\lCULTUi~J\, c1~:,~/, Y PFé.~C/, 

}'HODUC1ros DE LA ·\Gi.ncurn:UHA 
PílODUCTOf:i m; 1,A Gf);,',DEí<H 
OTROS PRODUC'rOS 

JI FHODUCTOS DE LA 1.füffRIA Y Sl'MJL/J\:E:.S 
l.H!!EIUJiES METALI F!'.JiOS Y CHA'l' /..HHA 

,:; l Pr{OD\JCTCS DE Ll. J.\J)Uf>'i'FiTA MMIUFAC'l'U1i.i'.:HA 
INDUSTRIAS DE LOS /,LI!'.BN'POS Y AFH:I\.S 
PRODUCTOS Dr: LJ, ;,.1,Jl.'.ENTACION HU!.IANA 
FHODUGTOS ALI!.'.EN'f'ICIOS Y DESPOJOS DE MATAl'7,A 
BEBIDAS 
INDUS'f'RIA DEL T P.RACO 
U.'T!USTRBS DE PHTES Y CUEHO 
INDUSTRHS 'I'EXTlL}'.S 
JNl)TJSTRIA DEL VFS'I·UAR.:O ROP/, Y AFINES 
INDUSTRIA llE L!\ ¡,:Ant:ru, y EL CORCHO 
INDllfo'J'lU /. DEL ? :,p¡::L Y (;J\ll'l'ON 
INDliSTHl1~S rnLIGlU-.l"lGt<'i, EDI'!'OHJAf,};S Y AFJN!"'S 
INDUSTRIAS FOTO, 1"0'!0, Cilffl.'. lil'OGH f1FICAS 

INPUSTRJAS "l~CAl:IGAS 

n.) APARATOS Y ¡,;J\'.~UI1lARIA 

b) PRODUCTO~) l.iEC/,mco~: DE VilE.STGION 
e) MEDIOS DE 'l'RANS!'OR'l'E 
d) OTHOS PRODUC1'\X'.l ME'rAJ,lJHCiICOS 
INIJUSTRIAS DE li.Ill'E:1 AI,FS no l:.E'i' AI.URGICAS 
EXCI1UYENDO i'E'.rROLEO Y CARBON 
INDUS'l'RIAS 01JIMICAS Y AFINES 
n) QUtMICAS 
b) DERIVADOS DFJ, PE'i'HOLEO \'. CAIU30N 
e) CEI.lJWCJA T:EXTH Y FIBHAS ARTIFIGIA11r::S 
INDUSTRIAS DE LA G011.A EI,.\S~.'IGA 

INnu::;'rIUAS MANlJ!IAC'.rlíHEHAS VARIAS 

FUENTE: 'EJ,ABOHADO GON DATOVi DEf, cort.Olll'l'Y 'rHATlE. 
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CUADRO No• ti 

INTERCAMBIO COMERCIAL DE ITALIA 60N EL 
MERCADO COMUN EUROPEO (millones de d61are.s) 

l96? 196? 

PAISES IMPORTACIONES EXPORTACIONES 

TOTAI., • ••••••••••••• 1788 3262 
FRANCIA •••••••••••• 867 931 
BELGICA~LUXEMBURGO. 231 339 
HOLANDA •••••••••••• 320 381 
ALEMANIA OCCIDENTAL 370 1611 

FUENTE:ELABORADO CON DATOS DEL COMODITY TRADE/ 

ENERO-DICIEMBRE DE 1967. 

SALDO 

1473 
64 

108 

61 

. 1240 
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tuplicar sus intercambios hacia los países de la e.E.E., 
ya que estas sumaban 633 millones de dólares en 1957 y -

han alcanzado 2238 millones de dólares en 1966. 

En el área com~nitaria, Alemania occidental sumi-

nistra a Italia en valor, la mitad de las importaciones-

italianas y a su vez absorbe la mitad de las exportacio-

nes italianas: los alemanes del Oeste, son pues y al mi~ 

mo tiempo, los mejores abastecedores e impcrtadores. 
' 

Para el año de 1966 la balanza comercial italiana 

se cerró en activo con los cinco países de la Comunidad-

con sus exportaciones Italia pagó el año de 1967, todas-

las importaciones desde el Mercado Común y contó con un-

saldo activo de 471 millones de dólares de los que 239.6 

para con Alemania. Cuadro No. 

5).- El Plan Quinquenal Italiano 

El objetivo fundamental para el período 1966-19?0 

es un porcentaje anual de aumento del producto nacional-

bruto del 5% cuando menos, lo que parece bastante reali~ 

.ta teniendo en cuenta los porcentajes de los años ante--

riores y la existencia de capacidades no empleadas y de-

mano de obra sub-empleada. 

1).- Un alza en el porcentaje de expansi6n de la pro -

ducción agrícola hasta una media anual de 2.8/2.9%, de -

forma que se satisfaga una demanda interior creciente y-

ae aumente las exportaciones. 

2).- Reducción de la diferencia entre los ingresos 
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agrícolas y los ingresos de las demás categorías de tra-

bajadores, que debería realizarse esencialmente mediante 

un aumento de la productividad y l~ reducción del sub-e~ 

pleo con técni.cas que permitan prepararse en cinco años-

al éxodo de 6000.000 de personas de la mano de obra agr! 

cola. Al mismo tiempo la expansión industrial de 7'~ y --

del sector terciario 4.2% debería crear 1.4 millones de-

nuevos empleos, aparte de l~s actividades agrícolas, lo-

que bastaría para absorber el aumento normal de la mano-

de obra procedente del sector·agrícola. 

La prioridad de Italia del Sur en la distribución 

de nuevos empleos en diferentes sectores de la agricult~ 

ra. 

3).- El aumento en la proporción de los recursos naci2 

nales utilizados con fines sociales del 24% de 1959 a --

1963, al 26/27% en el período de duración del plan, sin-

imponer restricciones excesivas a la e:r.pansión del cons1! 

mo privado. 

Se prevee también en este plan como una de las 

obligaciones principales para orientar la economía una -

estabilidad razonable de los precios y un equilibrio fUQ 

damental de la balanza de pagos. 

La primera condición depende esencialmente de la-

introducción de una política de ingresos que relaciona -

los aumentos de los ingresos salariales y el crecimiento 

medio de la productividad, sin permitir a los beneficios 

aumentar más rápidamente que los salarios. 
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El volumen total de las inversiones previstas pa-

ra los años de 1966 a 19?0 es de ?0.2 millones de dóla -

res, 43.5 millones de dólares de los cuales están repre-

sentados por las inversiones productivas y 27.3 millones 

por las inversiones sociales, a cuyo total han de añadi~ 

se ?98.6 millones de dólares de excedentes del exterior. 

Este programa está financiado por un ahorro privado de -

50.2 millones de dólares y por un ahorro procedente de -

'fuentes públicas de 8.5 millones de dólares. Esto si se-

cuenta con un ahorro privado del 25% de la renta priva--

d~, lo que no es imposible si se juzga según la experieg 

cia de los años anteriores. 

Si Italia consigue mientras tanto limitar la ex--

pansión de los gastos, puede para este año de 19?0 alcB.Q 

zar las metas programadas en este quinquenio. 

En el futuro, la continuación de estos prorresos-

supone también una reestructuración sensible de la agri-

cultura hacia los cultivos forrajeros y la ganadería. El 

crecimiento de las inversiones en infraestructuras y la-

ut ilizeción de las capacidRdes inutilizadas permitirán -

mantener un ritmo de crecimiento importante sin tensio -

nes inflacionistas. La balanza de pagos seguirá caracte-

rizándose por excedentes, aún cuando más débiles que en-

el pasado, corregidos por exportaciones netas de capita-

les. La industria cuenta con un porcentaje medio de cre-

cimiento del 8% en volumen, lo que significa doblar en -

diez años un volumen que es ya más del doble del que e~

xistia al principio del Mercado Común. 
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Dentro de diez años !±J, --~ ing~escs ?er-cápita -

serán del orden de 1.800 dóls=es, es decir; más elevados 

que los de la media comunitaria ~e 1967 y el doble de la 

media comunitaria de 1957. 

Tras la caída del fascis~o, antes incluso de ter-

minada la guerra, la política económica italiana ~abía -

optado por la apertura más amplia de las fronteras. ue -

trataba en aquel entonces de una reacción instintiva a -

los muchos años de autarquía, que explica por que Italia 

se ha asociado inrr:ediatamente a todas las iniciativas --

tendientes a ·suprimir los obstáculos a los intercambios-

internacionales. Había heredado una estructura aduancra-

sensiblemente proteccionista: renunciando a la misma prQ 

gresivamente pese a las reticencias de algunos medios ia 

dustriales. 

La industria siderúrgica constituye un ejemplo ti 

pico de la nueva orientación de la economía industrial 

italiana. No podría comprenderse el au~e económico ita -

liano sin tener en cuenta el hecho revolucionario que ha 

supuesto la política siderúrgica italiana, es decir la 

politica de aceptación sin reservas de la opinión euro -

pea. 

Con una siderúrgica bien prote~ida durante muchos 

años, y desprovista de materias primas, hubiera podido -

pensarse que Italia iba a ser aplastada por la industria 

pesada concentrada con fuerza en la huropa Cccidental. 

!:/ Según Datos del Instituto ?i\obiliarie Italiano. Julio, 

1967·· 

.-·, .• - .- -
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Pero gracias particularmente a los mecanismos de-

salvaguardia y de precaución inscritos en el Tratado de-

la Comunidad del Carbón y del .h.cero, que manejaban en --

gran parte el "Grand Handicap" 2,/ de la ;1enins11le rn r..~

teria de abastecimiento, Italia supo dotarse rápidamente 

de una siderurgia ultramoderna, estratéEicamente situada 

frente al mar para aprovechar mejor las materias primas-

procedentes de ultramar. Sus dirigentes fueron lo bastan 

te perpicaces para prever el auge de los transportes ma-

ritimos, y la orientación en la que iba a desarrollarse-

la demanda. La siderurgia italiana produce actualmente a 

precios mundiales. Su desarrollo ha influido profundamerr 

te en toda la estructura industrial del pais. 

Lo que es importante es que el crecimiento de la-

producción se realiza en un mercado abierto, competitivo 

y no autárquico y que se debe por entero al c.u:r,ento cel-

consumo interior. Italia continúa importando cerca ce u.~ 

millón de toneladas de acero por año, tanto de 18 Ccn:uni 

dad como de los países exteriores. Italia ha imprimido a 

su economía la orientación correspondiente a su vocación 

europea, la de ser transformadora de materias import~c~s 

gracias al valor añadido por la aplicación de técnicas -

modernas y por una ?::ano de obra cada vez más mode:•niza-

da • Por esa razón los salarios han aumentado en It~lia

a un ritmo superior al de los demás países de la Gon:uni-

. dad; y·. el consumo interno ha aumente.do dirigiéndose su-

2J Gran Desventaja.-



?O 

cesivaffiente i los pro~uctos alice~:icios, a lo~ bienes -

de cor.sumo semidurg.'.!eros coco r-.:· :'.:-ates ele::';ro-:c::ésti 

cos, &~tcm6viles, etc., y n la vi~ien¿a. 

6).- Folitica Co~ercial It~li2-r.a. 

~a política comercisl it~linna ya desee r.:ce ai,os 

está orientada hacia la más completa liberalización, que 

se he <ilcanz&.do pcr más üe 99%. 
I.as mer<:ancias :irccedentes del úrea del •:ólsr (er. 

la cual se enc 11entra l:.éxico) que ne-cesitan pt.r-:::iso de i!!! 

portación ya son ~uy poc~s y, salvo raras exce~ciones, -

se requieren solamente per&. fines estadísticos. 

De esta manera el rne!'cado italiano est~ abierto a 

todos los productos de todos los países sobre la base de 

su competividad en calidad y precio, sin obstáculos. 

~l ré~imen aduanal en vigor para las mercancías 

procedentes de países no ft-rtenecientes ::i.l '"'e: cac!c, Común 

se va unificando paulAtinamente con el de los países 

miembros de dicha Comunidad. ~n efecto, los d(rechos a--

duannlcs se mantienen sobre niveles relativamente bajos. 

Las materias primas en su mayoría están exentes: para --

los productos semimanufBcturados el nivel medio ~e los -

derechos es de 5.5% y para los productos acabados de 

7.5%. 
El nivel de los derechos para las mercancías pro-

cedentes de los países miembros del ~ercado Común y de -

los territorios asociados es respectivamente fara las n1;Q. 

terias primas de 1.1%, para los productos IDO!nufacturados 

de 3.5% y para los productos acabados de 5.55b. L,, <iife-
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rencia es minima y no es relevante. 

Estas car~cteristicas del ~ér.imen de importación-

en vigor en Italia (casi complete ab:-lici6n de los permi, 

sos de importación y cuotas y bajo nivel r.e los dere 

chos) hacen que el mercado italinna sea htractivo para -

cualquier proveedor sobre la bese ie la cor.1petividad de-

los precios. 



C A P I T tJ L O 1.J-:1 

ALGUNAS CONSIDERACIONF..5 SOBRE LAS BELACIONES 
ENTRE llEXICO E ITALIA 

.. '.-:¡: ;-:-., .. , . - . 
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1).- Convenio Comercial de M6:xico E Italia 

M6xico en sus relaciones comerciales con terceros 

paises ha suscrito indi3tintamente tratados y convenios-

comerciales. El uso que se da a los t6rminos - tratados-

y convenios - tiene explicación en el hecho de que no --

existe consenso entre los autores respecto a lo que es -

uno u otro instrumento. Sin embargo, la costumbre señala 

que los tratados tienen por objeto atender aspectos de -

una mayor trascendencia que los convenios y revisten una 

solemnidad mayor. 

Algunos autores sostienen la idea de que los tra-

tados son instrumentos que conciernen al derecho intern~ 

cional público, en sus ramas constitucional, penal.o ci-

vil; y los convenios son los referidos al derecho inter-

nacional público, en sus aspectos administrativos y pro-

cesales. En la actualidad, existe el prop6sito de que --

cualquier instrumento comercial en el que México sea una 

de las partes, lleve el nombre de convenio comercial. 

La política seguida por el país para la concerta-

ción de convenios comerciales consiste en sólo obligar a 

México con aquéllos paises en los cuales la ausencia de-

un instrumento de 6sta Índole constituye un obstáculo a-

nues tras exportaciones y siempre que las estipulaciones-

contractuales recíprocas se ajusten al tratamiento de la 

nación más favorecida, a fin de que los convenios consti 

tuyan medios eficaces de promoción comercial. 

Por lo que se refiere al procedimiento seguido en 

la negociación y concertación de los convenios comercia-



les, nuestro gobierno ha procurado la in~~rvenci6n dire~ 

ta de las dependencias del Ejecutivo que, de acuerdo con 

la Ley de Secretarías y Departamentos de Estado, están -

facultadas para ello, asi como de otras dependencias e -

instituciones que, en la práctica, están vinculadas con-

las actividades del comercio exterior. Tal intervenci6n-

se lleva a cabo en dos niveles: uno, el t~cnico integra-

do por los expertos que manejan permanentemente estos a§_ 

pectos en las secret&.r1as e instituciones antes menciona 

das y, otro, el ejecutivo o político, integrado por los-

secretarios dé Estado y directores generales que i.n·te -

gran el Consejo Nacional de Comercio Exterior, quienes -

al recibir el dictamen preparado por los técnicos impar-

ten las instrucciones finales sobre la materia. 

Tradicionalmente, las autoridades competentes en-

la materia autorizan la firma de un convenio comercial,• 

siempre que existan las siguientes circunstancias: 

1).- Que el intercambio comercial real o potencial ju! 

tifique la firma de un convenio. 

2).- Que ese instrumento s6lo incluya aspectos comer--

ciales. 

3) .- Que los dos países se concedan mutua y reciproc! 

mente el tratamiento más favorecido: en aranceles, im --

puestos y derechos accesorios; dados el criterio y for -

mas que asumen los instrumentos de la politica comercial 

mexicana, que no discriminan paises ni productos. Ade 

más, se incluyen ciertas reservas de orden .Público al 

tratamiento más favorecido, asi como el tráfico fronteri 



75 

zo y a los favores y ventajas, privilegios que cada una-

de las partes otorgue como resultado de su participación 

en uniones aduaneras o zonas de libre comercio. 

~).- . ~ue el comercio exprese la voluntad de los gobie~ 

nos de propiciar las conceciones más favorables para in-

crementar el intercambio comercial, pero sin que se est~ 

blezca el compromiso de alcanzar montos ciertos y deter-

minados, para algunos productos en concreto, debido a --

que este pacto se reserva a los particulares que son los 

que realizan en última instancia estas operaciones. 

5).- ~ue tales instrumentos, estudiados con el cuidado 

que merecen, estén destinados a regir las relaciones co-

merciales entre las partes contratantes para un periodo-

más o menos largo sin que circunstancias menores impre -

vistas puedan provocar el acto de denuncia. 

a).- Iniciación de Negociaciones 

Hasta la fecha, siempre han sido los terceros pai 

ses los que han propugnado estos arreglos y aunque en --

tal futuro nuestro pais pueda ser el promovente, los cri 

terios para tal objeto serán los mismos, ya que mermarán 

la actuación general para formalizar un compromiso de e~ 

ta naturaleza. En todo caso, el Gobierno de México acor-

dará la iniciación de las negociaciones de un convenio -

comercial con un pais extranjero, cuando considere que -

mediante tal instrumento se logrará un tratamiento favo-

rable para las exportaciones mexicanas destipadas al te-

rritorio de la otra parte o, visto de otro ángulo, cuan-

do estime que la ausencia de un convenio específico sea-
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la causa de alguna discriminación a ·Uch;:.s exportaciones 

y siempre que las exigencias del otro pals no vayan más-

allá de lo que México está dispuesto a conceder, esto --

es, el tratamiento de nación más favorecida. Asi, esta -

norma coadyuvará al propósito de obtener algún beneficio 

directo a través de los convenios. 

Con este propósito, debe tomarse en cuenta que t2 

dos los proyectos de convenios comerciales que se han 

presentado al Gobierno de México contienen cláusulas de-

todo tipo, algunas de las cuales se refieren a la especi 

ficación contractual de volúmenes de mercancías, a trat~ 

miento arancelario privilegiado, a aspectos tales como -

condición de extranjeros, facilidades migratorias, etc., 

con el fin de estudiar cada una de éstas cláusulas con -

un juicio preestablecido. 

Visto que la práctica ha demostrado la facilidad-

para negociar y las ventajas de contraer y cumplir com--

promisos concretos, resulta recomendable continuar pug -

nando por la concertación de convenios específicos. 

b) .- Nivelación de la Balanza Comercial 

En la práctica de los negocios internacionales de 

'· .... ,,. comercio, se observa que la balanza c'omercial respecti V6. 
'-, 

"'t'ece con saldos positivos o negativos con relación a-

extranjero, lo cual induce al país que tiene el-' 

·~rable a prcmover un convenio comercial a --

··'l.l si tuaci6n, a pesar de la concepción-

que no es necesario el equilibrio bi 

bien loa resultados de las operaciones 

Jrior contenidos en la balanza global.~or 
t ,- • 
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su parte México no debe acceder ~ ~etición alguna que --

persiga esta finalidad, puesto que el proceso de ajuste-

puede seguirse el procedimiento simple que lleve al res-

tablecimiento del equilibrio, pero hacia los niveles mí-

nimos, cuestión que no respondería al interés de las par 

tes, que es el de acrecentar el volumen y valor del in--

tercambio comercial en ambas direcciones. 

c) .- Convenio Comercial de México con Italia, 

Se llevó a cabo la firma de este convenio el día-

15 de septiembre de 1949. 

Firmaron por 11:éxico este convenio; el señor Don -

Manuel Tello, Subsecretario Encargado del Despacho de R~ 

laciones Exteriores, y por Italia, los señores Senador -

Salvatore Aldisio, vicepresidente del ?enado Italiano, y 

licenciado y diputado Guiseppe Brusasca, Subsecretario -

de Estado de Negociaciones Extranjeras. 

Tanto el gobierno de los Estados Unidos Mexicanos 

como el de la República Italiana con el único fin de a -

crecentar los lazos tanto de runistad como comerciales --

que los unen, decidieron concertar este convenio de co--

mercio, y se convino lo siguiente: 

1).- ~ue las Altas Partes Contratantes convinieron en-

un acuerdo recíproco al tratamiento incondicional e ili-

mitado de la nación má~ favorecida tanto para los dere--

chos de aduana como para todo derecho accesorio; así co-

mo a las condiciones de pago de los derechos y tasas taa 

to a las importaciones como a las exportaciones, a la --
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colocaci6n de mercaderías en los almacenes fiscales, a -

los modos de verificación y clasificación aduanera, a la 

interpretación de las tarifas y asimismo a reglas, form~ 

lídades y cargos o censos a que se puedieran someter las 

operaciones aduaneras. 

2).- Los productos cultivados, producidos o manufactu-

rados en el territorio de las hltas Partes Contratantes, 

que se imparten en el territorio de las otra Parte no se 

someterán en caso alguno, en lo referente a régimen adu! 

nero, a derechos, tasas o cargos distintos o más eleva--

dos ni a reglas o formalidades distintas o más onerosas-

que aquéllos a que actualmente están sometidos los pro--

duetos similares de igual naturaleza que sean origina---

· rios de cualquier país extranjero. 

3).- Los Productos extranjeros o fabricados, exporta -

dos de una de las Altas Partes Contratantes no se somete 

rán en caso alguno en lo referente al mismo régimen adu~ 

nero, a derechos, tasas o cargas distintas, ni a formali 

dades distintas o más onerosas que las que están someti-

. das los productos similares de igual naturaleza destina-

dos al territorio de cualquier tercer país. 

4).- Todos los favores, ventajas, concesiones o inmuni 

dades que se otorguen en el presente o en el futuro por-

una de las Partes Contratantes en el régimen aduanero a-

productos que provienen de un tercer pais se aplicarán -

de inmediato y automáticamente a los productos similares 

de igual naturaleza que provengan de la otra Parte o de~ 

tinados al territorio de ésts sin compensación alguna. 
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5) .- Se exceptuarán de las obligaciones anotadas ante-

riormente, las ventajas, favores, concesiones que otor--

gue en la actualidad o en un futuro las Altas Partes Con 

tratantes a países limítrofes con el propósito de facili 

tar o desarrollar el comercio en las fronteras. Estas 

prerrogativas que pueda otorgar un de las Partes como 

miembro de una unión aduanera o de una zona de intercam-

bio comercial libre ya establecida por una de las Partes 

exceptuándose los ac~erdos provicionales necesarios para 

el establecimiento de uniones aduaneras o zonas de inter 

cambio comercial libre. Estos favores se exceptuarán a -

los Estados circunscritos dentro de su territorio metro-

politeno. 

Nada de lo estipulado en este Convenio se inter -

pretará como impedimento para que cualquiera de las Par-

tes Contratantes ejecute medidas referentes: al tráfico-

de armamem;os, municiones y materiales de guerra; prote_s 

ción de la salud pÍblica, animales y vejetales, contra -

enfermedades, insectos o parásitos. A la defensa del --

Patrimonio Nacional, artístico, histórico o arqueológico 

a la salida de oro y plata¡ a las medidas fiscales o po-

liciacas encaminadas a hacer extensivo a los productos -

extranjeros el régimen impuesto en el territorio de cada 

una de las Altas Fartes Contratantes a los productos si-

milares nacionales. 

.... :. 1. :, : ~ •• ~~ 
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?).- Las autoridades competentes de c~alquiera de los-

paises Ccntrs~arit·e-s exigirán que las mercaneias que se -

importan de la otra Fárte se acompañe~ de factura comer-

cial o consular, o óertificado de ofigen visados por la-

autoridad respectiva del país i~po~tador. 

8) .- Pueden las tartes Contratantes concertar conve---

nios especiales de pago, con el objeto de facilitar la -

obtención entre sí de mercancías determinadas. 

9) .- Se otorgará a cualquiera de las Partes Contratan-

tes la autorización para que se efectuén entre ambos pai 

ses operaciónes mercantiles a base de compensación priv~ 

da, con sujeci6n a las disposiciones legales respectivas 

y tomando en cuenta el valor económico relativo de las -

mercancías que se intercambian para así mantener un equi 

librio adecuado respecto de la importancia económica de-

las mismas. mercancías. 

10).- Nada de lo estipulado en el presente Convenio se-

interpretará como un impedimento para que cualquiera de-

las Partes Contratantes aplique al comercio de la otra -

Parte los regímenes generales de importación y exporta--

ción que se apliquen a la nación más favorecida. 

11).- Este Convenio será ratificado y los instrumentos-

de ratificación se canjearán en Roma. Fué válido por un-

año, y al expirar éste permaneció en vt~o~ hasta treinta 

dias después de la fecha. 

12).~ Ai expirar este Convenio gue se ~onsider6 como --

provisionai i.as Partes Contratant-es es'tuvieron en apti--
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tud de n~gociar a la brevedad posible otro el cual entr~ 

ria en v.igor desde la fecha de su firma, en tanto se 

~fectuaba el canje de ratificaciones. 

A continuación se adicionan los puntos más impor-

tantes del protocolo del Convenio Comercial entre ambos-

pai ses. 

Articulo 1 

Se fija un volúmeP: d~ cuatro millones de dólares-

de los Estados ünidos de 1W,~f.~~a en cada uno de los dos-

sentidos como ci~ra tentativ~ Pªf~ up intercambio adiciQ 

nal de mercancías entre ambos paises: Dicho int~rcambio

adicional será independiente del comercio normal de im -

portación y exportación mexicano - Italiano; el cual coE 

tinuará desarrollándose, como en el pasbdo, de conformi-

dad con las disposiciones en vigor en esa materia en ca-

da uno de los dos países. 

Artículo 11 

El Gobierno de la República Italiana favorecerá,-

e.n los posible, la compra anual, en los i:.stados Unidos -

Niexicanos, de las mercancías que se indican en la lista-

"A", que forma parte del presente protocolo, por les caE_ 

tidades que en el mismo se especifican. 

Articulo 111 

El Gobierno de los Estados Unidos Mexicanos favo-

recerá, en lo posible, la importación, precedente de It~ 

·11a de las mercancias que se indican en la lista "B", --

qu_e to_rma parte del presente protocolo por lAs car:tida--

des que en la mis11& se especifican. 
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Artículo lV 

El Gobierno de los Estados Unidos Mexicanos mani-

fiesta su conformidad para otorgar a solicitud de los i.m 

portadores interesados y si resulta necesario, los perm! 

sos correspondientes para la importaci6n de los artícu--

los comprendidos en la lista "B", hasta con destino a 

Italia, un valor semejante de los productos mexicanos 

comprendidos en la lista "A". Tales autorizaciones se---

rán otorge.das a las empresas importadoras dentro del ma;;: 

co de las disposiciones y procedimientos vigentes sobre-

la materia para cada uno de los distintos productos com-

prendidos en la lista "B". 

Artículo V 

Tanto las importaciones de México como las de It~ 

lia, provenientes de la otra Parte Contratante, se en--

tiende que .se ajustarán a la demanda que en cada país --

exista de parte de los consumidores finales. 

Articulo Vl 

Este protocolo, que estará en vigor en la fecha 

de su firma, podrá revisarse mediante consultas anuales, 

que se llevarán a cabo alternativamente en la capital de 

cada una de las Partes Contratantes, acordándose que la-

siguiente reunión se efectué en la ciudad de Roma. 



L i s t a "A" 

d) .-

Abacá 

Productos Mexicanos de ET.:'ortacién a Italia 

Cacao, pasta de cacao y munteca de cacao 

Vainilla 
• Cera de Candelilla 

Flentas Medicinales 
• Ixtle de Lechuguilla y Palma 

Miel de .Abeja 

Cera de .Abeja 

Bebidas Alcohólicas ( tequila, ron y mezcal) 
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Frutas Tropicales frescas (sujeto a los reglamentos ita-

lianos de sanidad) 

Conservas, jugos, y concentrados de frutas en almíbar 

(mango, piña, papaya, etc.,) 

Eortalizas enlatadas y deshidratadas 

Especies, condimentos y aromáticos alimenticios (ajo 1 

chile, comino, menta, salvia, etc.) 

Fiedras semi-preciosas 

~adera, contrachapadas de madera fina, (ced!'o y caoba) 

~reductos de artesanía nacional ( artefactos de p~eta, 

cobre, madera, palma, cristal, etc. 

Espatto Fluor 

lerlita Inflada 

·Hormonas naturales y sintéticas 

Cera de Farafins 

Brea o Colofonia 
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Deodecilbenc.eno Selenio 

~ercurio metálico Sulfato de cobre 

Gxido de Cinc Oxido de cobre 

Oxidó de mercurio Tri6xido de arsénico 

Antimonio afinado Bismuto afinado 

cadmio afinado Ne~ro de hum~ 

Hilos e hilaza de al~odón' Henequén y sus manu 

facturas 

Maíz Raíz de zacatón• 

Fibra de coco 

•Productos en los cuales México tiene mayor in-

terés de exportar a Italia. ' 
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L i s t a "E" 

e).- Productos Italianos de Exportación a México 

Azafrán 

Conservas comestibles de origen animal (Excepto la de --

producción nacional) 

Botes neumáticos de hule 

Escopetas deportivas de dos cañones 

Estambres de lana y lana mezclada de alta calidad 

Máscaras y visores para buseadores 

Navajas de bolsillo 

Sombreros de fieltro 

Tijeras de hierro o acero hasta 200 gramos 

llambres estirados de cobre en calibre 34 a 42AWG 

Condesados "Ducati" para corregir factores de potencia -

mayores de 600 voltios 

Fibras cortas textiles artificiales de origen celulósi -
1 co 

Fibras textiles sintéticas1 

Láminas magnéticas (láminas de silicón en rollos, a gra-

nos no orientados tipo 11 .~.ISI m27 y ;;ISI M 36 con espeso-

res de 0.0185", comprendidos en Watt/libs. 1 .• 14 y 1.35 a 

10.000 gausses a 60 ciclos) 

lapel pergamino ver.etal legítimo 

i apel perild ico 

Iartes y accesorios de aparatos telefónicos (pastillas -

receptoras y conductores, mecanismo dial). 



Anhidrido moleico 

Anidrido Ftálico (s6lo el primer afio) 

Bisulfato de Sodio1 
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Catalizadores para Krakig del metano, producci6n del áci 

do sulfúrico, síntesis del amoníaco, metanol. 

Etienurea formaldeoide1 

Glicol 

Insecticidas a base de esteres fosfóricos 

Alicateo para eletricista de corte diagonal, para pelar-

alambre 

Berbiquíes y_taladros de pecho de mano 

Brocas parf madera, tipo IIwin de asta cuadrada para be~ 

biquí y barrenas de mano 

Bombas de vacío 
1 Cortatubos y avellanadoras para tubos 

Limas flexibles para hojalatería y para platino1 

Llaves 11 Stilson" excepto de 355 l'llll (14)1 

W.áquinas Industriales para coser completas, excluida la-

parte de madera 

!i.otores eléctricos ( de corriente directa de uso indus -

trial)1 

Motores eléctricos ( de corrientes alterna mayores de --
lOOHP1 

Peines y dados para tarraja 

Taladros de columna y de banco con capacidad mayor de --

1/2 pulgada en diámetro de la broca 

(1).- Previo estudio por parte de la S.I.C. 
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f) .- Comunicado Con,iunto 

Después de haber analizado la actual economía de-

México e Italia, constatando que hay posibilidades para-

nuevas inicia ti vas, la Comisión ha puntualizado liJS rel!! 

cienes comerciales, examinando los datos de la balanza -

comercial en los últimos años, que muestran una diversi-

ficación creciente de la3 exportaciones mexicanas como -

demostración de su desarrollo industrial. Bl estudio de-

esos datos ha permitido formular un programa de medidas-

para impulsar e intensificar el comercio entre los dos -

países, a través también de un mayor acercamiento y conQ 

cimiento de los respectivos hombres de negocios. 

La parte mexicana reiteró su adhesión al princi -

pie de no reciprocidad en las concesiones arancelarias y 

de otra índole, aprobado por la Conferencia de las NaciQ 

nes Unidas sobre Comercio y Desarrollo celebrada en Gin~ 

bra, en favor de los países insuficientemente desarroll~ 

dos, ya que los países en desarrollo empeñados en un prQ 

ceso de industrialización, requieren negociar, con las -

naciones altamente industrializadas, bajo un régimen pr~ 

ferencial. 

Respecto a este punto, la Delegación italiana ma-

nifestó que comprende la posición de ll.éxico, que es la -

expresada por los países en desarrollo en la U·.N.C.T.A.D 

La Comisión mixta se ocupó también de la posibili 

dad de una mayor. cooperación en ma·terie de asistencia 

técnica entre ambos paises. }or parte de ia de Italia é~ 

te país se encuentre dispuesto a enviar a ?liéxico exper :.. 

tos italianos en cin::·sas ramas tecnolór;icas y cientifi.-

' . 
' 

.. ,.._ 
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También se encuentren en disposición "!e cP1mer.ter-

el número de becas a estudian-ces a Aquél país. 

Referente a la propiedad industrisl, la Delega --

ción italiana sugerió la formulación de un acnerdo late-

ral dentro del marco del Convenio de Farís de 1883 pare-

protección de la Propiedad Industrial, revisado en Lis -

boa en 1958, en caso de que fuese necesario ?Rra la pro-

tección de las denominaciones de origen. 

También se exau.inó la corriente de 'urismo entre-

~éxico e Italia, que es satisfactoria y la cual podríe -

mejorarse tddavía por las grandes condiciones turísticas 

que ofrecen los dos países intensificando la propagand.e., 

aumentando las oficinas especializadas establecimiento -

de nuevas· líneas de tráfico tanto aéreas como marítimas. 

En cuanto a las relaciones financieras, se exa~i

nuron las características del Convenio de crédito vie:en-

te entre Nacional Financiera y el Instituto t.:obiliure --

Italiano, tales como el financiamiento de los gastos lo-

cales que implique la realización de los proyectos apro-

bados. 

g).- Criticas de este Convenio 

Se ha constatad'o que las e}..~ortaciones de produc-

tos mexicanos hacia Italia han tendido a diversificarse-

en los Últimos años y que las importaciones que México -

realiza de productos italianos,' tambi~n ha manifestado -

un incremento sostenido, no obstante los obstáculos que-

existen· para el intercambia comercial de estos dos paí -

ses. 
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Entre estcs obstáculos cabe wencionar aquí los --

más importantes. 

1).- La falta de medios directos de comunicación 

aéreas y marítima. 

2).- El escaso conocimiento mutuo de le producción de-

ambos países 
1 

3).- La falta de una adecuada acción promocional ~e a~ 

bas partes. 

tii estos obstáculos entre ambos países lograran -

salvarse, el coc,ercio sería más fluído, teniendo resul~~ 

dos positivos tanto un pais como el otro. 

rara reducir los obstáculos en todo lo posible s~ 

ría conveniente: 

a). - l"odificar el Protocolo J..dicional al Convenio Co--

mercial vigente entre los dos países 

b) .- Fortalecer e incrementar las relaciones entre 

hombres de negocios de los dos países. 

c).- Ampliar la exhibición de productos italianos en -

tí.éxico y procurar establecer la correspondiente de artí-

culos mexicanos en Italia; tanto en ferias como en expo-

siciones, etc,, 

2).~ Intercambio Comercial México - Italia 

a).- Balanza Comercial 

El intercambio comercial entre N.éxico e Italia al 
canzó en 1960 un monto de 392,58'7 n:iles de pesos, el 

1.6% del total mexicano; de allí se incrementó 639.662 -

miles de pesos en 1967 el 1.8% del total, lo que sirrnifi 

ca que, ~" pesar de d~.cho aumento, la !>articip!lción ita -

. ~. 



CUADRO No. 18 

INTERCAMBIO COMERCIAL 

MEXICO - ITALIA 

(MILE3 DE PESOS) 

AROS VALOR TOTAL EXPORTACION IMPORTACION SALDO 

1960 39258? 86800 305162 -218362 

1961 401162 70812 330350 -259538 

1962 482812 162062 321750 -159688 

1963 580750 213737 367012 -153275 

1964 4.6993? 60225 409712 -349487 

1965 721587 163875 557712 -393837 
1966 72753? 3401?5 387362 - 4718? 
196? 639662 210587 4190?5 -208488 

FUENTF.S: Elaborado con datos de la Direcci6n General de Esta-
distica, s. I. C. y del Banco de M~xico, s. A. 
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liana en el comercio da México no ha nambiado sustan ---
cialmente. 

Este intercambio se elevó a 469,937 miles de pe--

sos para el año de 1964 pasando a 721,587 miles de pesos 

en 1965; para 1966 acus6 un virtual estancamiento al to-

talizar 727,53? miles de pesos (0.8% sobre 1965). 

En este intercambio ha predominado la cuantía de-

las importaciones mexicanas cuya tendencia ha determina-

d o la del propio intercambio, la media anual fué de 4.7'/; 

con un valor de 303.0 millones de pesos en 1960. El movi 

miento ascendente seguido por las importaciones cuyo va-

lor en 1964 !ué de 410,0 millones de pesos y en 1965 de-

557.1 millones (36.1% superiores a las del año previo),-

acus6, sin embargo un sensible descenso de 30.5% en 1966 

en el que alcanzaron un total de 38?.l millones de pe 

sos; para elevarse a 418.2 millones de pesos en 1967. 

En general, las exportaciones mexicanas a Italia-

se han ampliado a una tasa bastante dinámica lü,1% 

anual, lo que les permitió aumentar un poco más de 2.5.-

veces el valor de 1960 que fué de 87.5 millones de pe --

sos; totalizando 60 millones de pesos en 1964, habiéndo-

se elevado a 163.1 millones en 1965, o sea que, en térmi 

nos relativos, tuvieron un incremento de 172.1% respecto 

al año anterior. En 1966 la cifra alcanzada fué 340.0 mi 

llones de pesos (107.6% sobre 1965). Con tal motivo, la-

·importancia de estas exportaciones dentro del total mexi 

cano ha ido creciendo hasta colocarse en 2.3% en 1966.F~ 

ra el año de 196? tuvo un descenso de 220.6 r.".illones dé-

pesos. 



Los saldos comerciales hén sido fesfavorables a -

J.iéxico, alcanzando un monto de 198.1 millones de pesos -

para 1967, y durante todo el periódo suman 1,150 millo -

nes de pesos mexicanos. 

B) .-

b).-

Cpmercio por Productos 

Exportaciones 

La estructura de las exportaciones mexicanas a --

Italia está determinada por un elevado porcentaje de pr~ 

duetos pri~arios o con escaso grado de elaboración como-

lo son; el alfodón, plomo afinado, 6xido de plomo y pie-

les curtidas de ganado ovino y caprino que representaron 

el 97.6% del total en 1966. 

Los envíos de algodón, principal producto, han s! 
do muy variables, determinando con ello la fluctuación -

de l~s exportaciones totales. Así, las remesas de este -

producto se contrajeron fuertemente en 1964 y 1967, en -

magnitudes respectivas de 51.l y de 142.l millones de P! 

sos, pasanliO su participación en el total de 91.'?{, en 

1966 a 75.7% en 1967. 

Otros productos de importancia son el plomo afín! 

do, que a partir de 1965 aumenta constantemente, llegan-

do a absorber el 10.8% del total en 1967; el 6xido de --

plomo que en ese último año participó con el 4.8% y la -

semilla de ajonjolí y las pieles curtidas de ganado ovi-

no y caprino con relRtivos de p~rticipacién de 2.4% y de 

2.2 por ciento respectivamente. Estos cuatro productos -

junto con el algodón absorbieron el 95.9% de las export~ 

cienes a Italia en 1967. 

El 6xido de plomo (litar~irto), que había llegado 

a cobrar cierta ·importancia hnsta 1965, dismi.nuy6 en 



CUADRO No.,, 
VARIACION PRIWCIPALES EXPORTACIONl!S MEXICANAS A ITALIA. (MILF.S DE DOLARESl. PORCENTUAL ~ 

196l 1~64 126.2 1266 7 1962 12§Ul2§§· 
TOTAL 1?099 4818 13110 27214 1?647 - 35.2 
PRODUCTOS SELECCIONADOS 14390 4016 12964 26991 1?530 - 35.1 
ALGODON EN RAMA 6899 27?1 11257 24?69 13359 - 46.1 
PWMO AFINADO 6?5 271 665 1913 18?.'7 
OXIDO DE PLOMO 393 590 911 647 855 32.1 
SEMILLA AJONJOLI 176 415 
PIEI,ES CURTIDAS DE GANADO { 13 49 49? 384 - 22.7 
MAQUINAS IMPULSADAS MEC. 110 1 
HORMONAS 75 137 248 36 102 163.3 ~ 
CAFE 115 88 30 23 97 321.7 ~ 
PIELES DE TORTUGA 4 13 16 80 400.0 j 

CELULOSA DE BORRA DE ALGODON 5 33 55 66.7 
PIELFS DE CAGUAMA 55 
MERCURIO METALICO ----- 46 
CERA DE CANDEI,ILLA 43 32 46 50 29 - 42.0 
RAIZ DE ZACATON 33 30 27 43 27 - 37.2 
PI.fa DE ALMIBAR 112 63 57 46 3 - 93.5 
TELAS DE ALGODON 80 10 53 
MIEL DE ABJEA 55 22 58 44 
CINC EN CONCENTRA.DOS 36 
ClNO AFINADO 338 257 33, 
AZUCAR REFINADA 5467 -----
OTROS 2709 802 146 223 117 - 47.6 

FUENTE: .!'..'LABORADO CON DATOS D1'~ LA llIIU;CCION GENEHAL DE ESTADISTICA S.I.C. 



CUADRO tío, 'Z.0 

FRI!ICIPALES n~oll'l':.CIO!lt:S l!EXICAllAS Pf<OCEDE!lTF.S DE IT/J,IA IHLLOllES DI: DOLARES), 

1965. 1966. 196?. 
__ P~R~O-D~U~C_T"-'O~S- VALOR %DU. TOTAL VALOR %DEL TOTAL VALOR %DEL '!'OTAL 

TOTAL 4461? 100,0 30989 100,0 33526 100,0 

PRODUCTOS SELECCIOtf A- -
DOS .. ,........ .. .. • .. .. 16209 
MA~UlU/..S O Af·l,HJ..TUC PA-
RA LA INDUSTRIA TEXTIL, 
Y SUS PARTES,. .... ,, .. , 3021 
ANTIBIOTICOS l'ARA FABRI 
CAR PRODUC'l'C:J DOCH'ICA= 
oos •....•••••. 1........ 2251 
U.AQUINl-!3 PARJ.. L:. I!lDUS-
TRIJ. DEL HULJ'. ••• , , , , , , , 1676 
!lAl(UlNAS Y HERiW,!IENTAS 
P ;.RA TRJ,Bt.J AR ~.}.T ALJ:.!l -
VIDRIO y 1:,;D!:.f<A y su~ -
PAHTES tltJELTAS ••••• ,.,. 1908 
!.!Ai;;Ul!IAS CALCULADORJ.S -
SW.ADOHAS Y Rl::GISTHADO-
RAS,. ................ ,. 960 
PARTt;S SUELTAS ?AHA h\/,-
QUINAS CCHTABLE:o r RE -
GISTRADORAS ......... ,.. 293 
APARATOS T!UJlSFORTAllO--
RES DE RODILLOS DE AC--
CIO?I CCNTil<UA,,, , , , , , •• 
ESTRUCTURAS Dt: !lIL!tF.O O 
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ACERO DESPLEGJ.Dil; El! AR 
!.:ADURAS,,, , ., • , , , , , , , , 7 4033 
l.IAQUI!\A.3 PAil:. CO:.;ER Y -
SUS PARTES SUELTAS UE -
USO I:IDUSTRIIJ.......... • 401 
BOR!!OS 1NDUSTRIALE!3 Y -
DE LABORJ,TORIO CON !'ESO 
MAYOR A lCOO KG ........ 
!JAQUillAS PARA l?i.B!llCAll-

21 

PAPEL O CARTQ:;......... l 
llAQUIN/J:l DE ESCRIBIR E-
LECTRICAS Y SUS PAHT:::S- 62 
PIEZAS SUELTAS PARA !JO-
TORES DE COMBUSTIBL!:... 421 
APARATOS DE SECADO..... 690 
MA\iUINl.S DE HU'RESIOU -
OFFSET ........ ,........ 360 
APARATOS RECl!BlllDOll!:S -
DE ALAMBRE ............ . 
V ALVULAS y srnILJ,RES DE 
COIU'UERTA O DE RETEN---
CION DE l!IERllO ..... ., •• 
O!GUESALES,. , • , , , , .... . 
PIEZAS PARA ~AQUINAHIA-
0 ARTEFACTOS !JEC/JllCOS. 
ANTE!IAS PARA APARATOS--

. DE RADIO GUIA ........ .. 
AISLADORES DE CUALQUIER 
llATERIA.,,, •••• , .• , , •• , 
EJES PAliA VIA l'ERllEA •• , 
RELOJE:.l DE PULSE!L\ CAJA 
PLATI?IAUA O DOilADA., •• , 
PLUJ.!AS, LA?ICk.ROS DE --
HIERltO O ACERO ..... , ••• 
Al;CESORIOS DE TUBERIA -
DE HIERHO O DE t.CEHO. •, 

(15) 
54 

OTROS, • ., .. , •• ,. .. ., .. • 27608 

() OOLtJlES, 

38,1 

6.8 

5.0 

3,8 

11.3 

2.2 

0.7 

0.2 

(---) IHCREllE!lTO SUPUUOH AL 1000!', 

15531 

26?9 

2166 

1990 

1865 

1262 

1009 

633 

19 
l52eB 

50.6 

8.6 

6.4 

6.0 

3,3 

15142 

2601 

1581 

1626 

2060 

2273 

739 

536 
17848 

4{>.8 

4.8 

6,6 

2.2 

1.6 
53.2 

V/JUAc!oN 
PORCENTUAL 
1966/ 1965 

- 30.5 

4.2 

- 11.3 

),8 

- 2,3 

33,5 

244.fl. 

- 44.6 

i"UF.NTE: ELAJJOUADO CON DATOS DE LA Dlllt:CCION Ul:llllilAL Dt; ESTADISTICA, S, l. O. 

vmnctoR 
FORCENTUAL 
19661196? 

8.2 

- 2.9 

..; 27·º 

- l0.5 

- 26.8 

- 13.6 

- 99,7 

- 99,1 

151.9 

(--) 
101.7 

(---) 
16.? 



92 
1966 e igual comportamiento acusaron las hormonas natu--

rales o sint~ticas y la miel de abeja, en tanto que la -

cera de candelilla recuperó su nivel de 1960, de 625 ~i

les de pesos mexicanos. Para 1968 el monto de las expor-

taciones de ~6xico a Italia fué de 628,500 miles de pe -

sos. 

c).- Importaciones 

Las importaciones mexicanas r,rovenientPS de Itr, 

lia, están constituidas funnamentalmente por bi~nes de -

inversión, entre los que destacan: máquinas o &.f>"-J'8tO!; 

para la industria textil y sus r·&.rtes s11el ta!'; :~:•·-::'-::u.s

o aporRtos pare la industria del hule¡ m~quinss y ~er~e

mientas para el trabajo de los metales, vidrio, ~~~e~RE

y sus partes sueltes; máquinas calculadoras, sum~dcr~s,~ 

de escribir, registradoras y demás; y partes o piezas -~ 

sueltas para máquinas calculadoras, contables, re~istr~~ 

doras y dei::ás. 

El aumento de las compras hechai:" por ;,:éx' co r~ } tQ 

lia en 1967 tuvo como origen la participación en las co~ 

pres de máquinas herramientas pare trubajar metales, y -

el incremento en las importaciones de mlquinas para ofi-

cina. Además de éstos articulas que tuvieron una signifi 

cación del 2.2% y 6.8% en los años de 1965-67, fueron i~ 

portantes en las compras de México, en primer término, -

las máquinas o aparatos para la industria textil y sus -

partes sueltas, cuya participaci6n en el total en los --

tres años fluctu6 entre el 6.8% y 8.6% y los antibióti -

cos para la fabricación de productos dosificados co~ P2-E 

tici:paciones del 4.7% al 'i% en los años de 1965-67. e 
tros rrodur.tos importantes que figuren en "1 s Íl~J1.0!'tt\ 



CUADRO No. 2.1 

CONCE:.;rotml O'rORGADAS POR LA COMUNIDAD F.CO!lOMlCA EUROPEA F.N LA RON-
.Q~~- A PRODUCTOS (1UE ~EXlCO TIENE l"OSilll!.TDWBS DE EXPORTAR 

111.PUWTO. !Ml'UES'l'O AL IMPUESTO 
p !l o D u e T o s Ell 1Cl67" lo r:Nr~.1972 p íl o D ti e T o s EN 1%7 

PINA •••••••••••••••••••••••• • 
FRESAS CONGELADAS SIN AZUCAR. 
CACAO EN GRAHO, •••••• , •• ,, ••• 
ESPATOFLUOR, , ••••••••• , ••• , •• 
PARAPJNA EN 11H\JTO •••• ,, •••• ,. 
ADREHALINA ••••.•••••••••••••• 
GR,\ FITO ARTH'ICT AL r:N ESTADO 
COLOIDAL,, •• , •• , •••• ,,, ••• ,., 
AHTIGULOS DE VIAJE TODú CJ,1\SE 
VESTIDC•S •.. , ••••• , •••• , ••• , •• 
COBF:PTORES !JE T!-J,,\ !JE /.l.GCDON 
BASJJAS Y ARTICUJ.OS DS MANAJE 
DE BARRO,, •• ,, ••••• , ••• ,.,,., 
ARTICUI.OS DE ORFEBRERJ A Y - -
SUS P/.RTES pi· t.'.F.T/,l,F.S PHECIO-
SOS O DE P!.AC/.S CHAPEADAS DE 
METALES PRECIOGOS: 
DE ?H.TALI:."S PHEC10SOS ••••••••• 
CHAPEADO:.,.,,., ••••••• , •• ,,, 
OTHOS OBH.TOS DE M!'.TALE.S FRE-
CIOSC·S O DE FL~\CAS CHAPEADAS 
DE MF.TALl':S l'HFCTGS01': 
DE MF.'l' A!,fS PHECJOSOS, • , •• , •• , 
CHAPEADOS •• , ••••••••• ,.,,.,,. 
PrJ..E'l'Elflf- CUHTI n;, y PHE.l.'AHA-
DA ••••••••••••••••••• , ••••••• 
TE11.S DE ALGODON (PU::TO DE GA 

12 
20 
9 
3 
2.5 

17 

7 
15 
19 
19 

15 

9 
10 

9 
12 

7 

SA) Df: PESO POH ~!2 ItlViO:HIOH tí 
IGUAL A 70 GM................ 12 
PAJn!ELOS y p;.¡;cr.o:n:; DE ALGO-
DON D" UN V,\l.Oll SUPElllOR A 15 
u.e. FOH };G, p¡;_:o liS'ro ....... 16 
BAP.RAS DE HIEHRO O /,CERO LAl•a 
NADAS O FOHJ ADM; .. , .. , .. , .. , 7 8 
SIMPLEl,IE.'lTE TEHmNADAS Ell - -
FlllO, •• , •• ,, ••• , ••• ,, ••• ,,,., 10 
PF..RFJI,ES: 
SIMl'LEMl:"'.N'l'E FOllJ ADOS. , , , • , , , • 8 
TEHM1 NI1DOS Etl r"HIO •••• , • , • , , , 10 
CHAPEADOS 'rHo\B.\J /,DOS EN LA SU 
PJo;RFICIE.,., •• , ••• ,,.,,,, ••• ';' 10 
Cl!IJ'EADOS 'l'EHMINADOS J:.tl FRIO, 10 

9 
18 

5,4 
2.5 
l.5 
e.5 
3,5 
7,5 

10.5 
11¡ 

9 

11 

7 

7 

7 
7 

7 
7 

AGUACATE ••••••••••••• ,, •• 
Phl'AYA •• ,,., •• ,., •••• ,.,, 
TABACO 1'J1 BRUTO.,., •• ,.,, 
PARAFINA Et! BHUTO •••••••• 
OXIDO DE CillC, ••• , •• , • , , • 
IllSUI.IllA ••• , •••• , ••• , •••• 
ARTIC. DE GUMllllCIO!I, SI-
r.r.AS m: MOt:TIB, 1"l'C.,,, •• 
VEST. ACCE. O'' CUEHO UAT. 
ACCESORIOS .•..•...•.••••. 
SACOS l·'Al!A r!.'.PACAH USA-
DOS DE J,IiiO O SIS1\L •••••• 
r:ST!,TUAS, OBJE'l:OS DE FAN-
TASI !-., DE 1.'.0BUIAHIO, OR-
NATO, ETC.: 
DE Bt,HHO •••••• , ••• , ••••• , 
DE POfiCF.LANA •• ,, ••• ,,, •• , 
OTHAS l.~NrEHI AS C!:..RAMICJ\S. 
C'l'HOS OBE'I'OS DE MI.TE- -
HIA~~ CEH/,:.iIC/..1.5: 
DE ll!JlllO ••••••••••••••••• 
DE rORCF.LA!lA •• ,, •••• , •••• 
O'JHAS MATrJ11AS CEHAMIC1\S. 
,\ LGODON CA!WAOO O PE!ll A-
DO, •••••• , • , , •• , ••••• , ••• 
!!Jl,OS DE ALGODON PRl::SEllTA 
DOG !'/.HA J.A VEm'A AL ~IBlíU 

12 
11 
28 
2.5 

14 
16 

18 
16 
19 

15 

16 
,22 
20 

15 
22 
15 

3 

DEO ••••• ,., ••••• ,,,.,, •• 7 16 
Tl:J,/,S DE Al GODON TIFO BU-
CLE DE G!:::mm 1'2 t:SPO:iJ A. 18 
T1:..1~1\S Dr: /,l.GCDOH DE 85 CM 
Dr~ /u'iCUO N.E ........... ., 19 
l!lJ,OS DE l"lll!iA VEGETALES, 10 
IllD1J?l.ENTARI1; IN'l'EllIOll NO 
PL/,STICA tll ;,HUMADA DE AL 
GODON ••••••••• , •••••• ,, .7 21 
•ruoos y •rtJl\l::JU A DE ll!EHRO 
'( ,\CERO ( CC~!PHFJ<Dl !:.11l10 --
BUS DE:}BA~'l1 E..'3 ••••• ,.. • • • • 12 
/,C:CESCRi.0~1 llE TtlllEIUA r:!l 
HIERBO O ACEHO COLADO,.,. 11 
TUBEHIA FLF.Ull!;r: METALH'Ji. 14 

( •) ESTF. lMPUF.S'ro sr; 1·;\lPEZO A DESG!lJ\VAll A PAH'rIH DEL lo. llE !iNEHO DE 1968. 

U!PUESTO AL 
lo E.!IE.lqla 

8 
5 

23 
1.5 

11 
8 

9 
8 

14 

8 
15 
10 

12 

15 
¡q. 

5 

1? 

9 

10 
7 

FUENTE1 EÚllORADO CON DATOS DE.1, m:rmll/J, AGRF.l~~lE!iT ON ~'.1.HIFPS AND 'rRADE, VOL. IV' 30 DE 
JUNIO llE 1967, GINEBRA, 
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cienes adquiridas por pri~e~a vez en 1967 cabe seEalar--

los accesorios de tubería ¿e ~ierro y ~cero¡ los ejes f2 

re vías férreas y los relojes de pulsera. 

En 1968 las compras hechas por ~éxico a Italia t3,! 

vieron los mismos componentes que el año anterior¡ aseen 

diendo éstas a un total de 7,062.1 millones de peses me-

;:icanos. 

3). - Gb iet:Lvos ".le la To lítica de Comercio fücterior de. 

Gobierno de México 

a).- 4ntgcPdeptes: 

~r. los primsros ar.os de la década de los cuarenta 

el país atravesaba por una situación de creciente acunu-

lación de divisas resultado del creciente volúmen de vea 

tas al exterior, como consecuencia del conflicto bélico-

la segunda guerra mundial - • Existía en ese entonces --

una marcada corriente proteccionista que cada vez tomaba 

más forma hacia estudios más avanzados. 

hl término de la segunda guerra mundial, los gra~ 

des centros industriales, comenzaron a producir como en-

años anteriores de paz y el consumo que estuvo contenido 

en la guerra se ve otra vez alentado, manifestándose en-

volúmenes cada vez mayores de importaciones. t.s ahí cuag 

do el arencel adquiere una importancia capital, al darle 

un tinte de frnnca protección~ 

i,nal izando la balanza comerc üll, se aprecia que -

nuestras exoortaciones se e~cuentrnn con situaciones mAs 

difíciles en los mercados internacionales, po:r esta ra -

z6n nuestras autoridarles deciden utilizHr los subsirlios-

y lHs oxcenaiones como un instrumento ~ue compense n ta-



les fluctuaciones; colocando así a nuestros productos, -

que la mayoría eran primarios en posibilidades de sesui~ 

se adquiriendo en los mercados. 

hsimismo se ve que la estructura del arencel no -

es lo suficientemente adecuada para los fines G~e se ~~: 

siguen, decidiéndose entonces estructurarlo de ctre ·rr.or f 

ra 1 creándose para tal efecto la cuota ad-valore1~, que -

si responde en mayor medida a la necesidad de contar con 

un instrumento que ya tome en cuenta el precie ae los 

productos importados y su posibles modificaciones. 

No obstante esta medida muestra balanza comercisl 

sigue su ascendente trayectoria deficitaria, deter~inada 

en gran parte por las importaciones; por la cual se in--

troduce el permiso previo a la importación y a la expor-

tación, medida que se. debe considerar también dentro del 

marco proteccionista de la política comercial mexicenu. 

Con posterioridad son creadas las zonas y períme-

tros libres, como consecuencia del aislamiento económico 

y falta de industrialización de nuestras zonas fronteri-

zas a las que se desea impulsar con este instrume!; to. 

Durante el periodo 1940-196?, las tarifas del Im-

puesto general de importación y.la de Exportación tam 

bién sufren cambios para incrementar su eficncia pura eE 

tar a tono con la política comercial adoptada, 

~compañado esto de otro tipo de reglamentos como-

la Ley de Industrias Nuevas y Necesarias, la Ley de Se -

cretarías y Departamentos de Estado y otro más, que tien 

den a la creación de un marce instituc.ion:ü adecuado, --
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dentro de cuyo seno se iesarrolla la política de comer -

cio exterior de acuerdo a los principios ya estableci 

dos. 

Asi, a muy grandes rasgos, llega~os a la etapa a~ 

tual, que plantea soluciones distintas a los problemas -

que hoy enfrentamos, sin hacer menos el reconocimiento -

del es~uerzo ~ue han tenido que hacer ~uestrcs diferen -

tes aparatos públicos con que hemos contado. 

b) .- Ch.~etiygs actn9J PS de la Fplítica 'le Cgmgrcip ~x:.. 

'"1mque actualmente no existe un plan de desarro--

llo económico nacional, problema no solamente de nuestro 

país, sino ae todos los países en desarrollo, sí debemos 

reconocer que de hecho existen algunas metas generales,-

las cualP.s han servido como norma de conducta a las aut2 

ridades mexicanas para actuar dentro del campo económi -

co. 

Los esfuerzos que el gobierno ha hecho han tendi-

do a coadyuvar una política de desarrollo, encaminada a-

resolver tanto las necesi<lades internas del mismo, asi -

como todos los problemas que se deriven de las relucio -

nes con el exterior. De este modo se ha intentado esta -

blecer medidas ~ue fomenten el incremento de la produc -

ción, así como una ampliación del mercado interno y por-

otra parte la creación de un mecanismo adecuado para pe,t 

cibir divisas y su racionul utilizaci6n en el financia -

miento de nuestras importaciones de bienes de capital. 

La política de comercio exterior mexicana tiene -

objetivos, que de _hecho ya están definidos, asi como una 



serie de medidas e instrume~tcs ~~E e~ debe~ de se~uir 

para blcanzarlos. 

Tenemos en primer : 1:=-1,r, •· ~r;r- ·rn<lc f·n cue:::ta que-

la balanza comercial del ~~ís hL =~dG ~cficit~rje t~ndi

cionalmente el primordial obje-tivo '1t! lC< ;·cl:!.t:icn CE co-

mercio exterior consiste en &lcunzar el nivel de d6ficit 

adecuado a nuestras neces:idndez .:e desarrollo, con la --

idea de que este excedente de nuestras importaciones no-

se constituya en un serio factor ce presión de la balan-

za de pagos en ~u conjunto. 

Tomando el punto de vistr. F.nterior, se busca ro -
mentar las importaciones de bie~Fs no necesarios y toma~ 

do en cuenta para ello nuestra chracidad de pago. Fara -

esto se ha acudido como instrur.•€•r.to l·.ásico al manejo de-

los aranceles, no con fines de ~ecaudeci6n, sino con fi-

nes de política de comercio e industrializaci6n. 

Otro objetivo de la poU.tic3 comf'rcial es el fo 

mento de las exportaciones, :::.isJTI.o -;ue persi¡rne tombién 

la finalidad de abatir el d~fic5t, de l~ b~l~nzn comer 

cial y la obtención de ñivisHs ,,,ra finn:1ciar 12s co1:1 --

pras al exterior de bienes ce c.~,r.ital. i:..:1 este sentido -

se tiene dos propósitos concretos; increr.,entar los expo! 

taciones de materias primas, sin qne esto c.fecte al con-

sumo nacional, y estimular nquéllcs exportaciones de pr~ 

ductcs que conteng~n el máximo rr2co ce elaboración. Es-

. te último responde ::i la necesid'"c de red\icir lss fluctu~ 

cienes de los ingresos por ex~ortación. 
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También con la finalidad de reducir nuestra depe~ 

dencia del exterior se debe anotar, entre los objetivos-

de la política de comercio exterior, la diversificación-

de mercados y productos. En función de ésta y aún cuando 

se han buscado las mejores condiciones para nue~tras ex-

portaciones tradicionales, los esfuerzos princip~les han 

estado encaminados a la apertura de nuestras ventes y b~ 

ciendo cada vez más amplia la variedad de nuestros pro -

duetos. 

Este objetivo en la práctica, ha sido buscado con 

algunas cont~adicciones, pues la promoción que se ha he-

cho en paises cuyas compras representan muy poco o nada-

d e nuestras exportaciones, no ha sido de una mayor inten 

sidad. En todo caso los esfuerzos se han encamin»do a --

promover nuestras ventas en aquéllos países aue siendo -

compradores habituales, pueden ausorber aún un marg~n m~ 

yor de productos mexicanos. Desde este punto de vista, -

el objetivo que consiste funñamentalmente con la obten -

ción de divisas ha estado por encima del objetivo que --

persigue alentar la diversificación de mercados y produ~ 

tos. 

Otra finalidad de nuestra politice actual de co -

mercio exterior es el fomento y consolidación de nuestra 

estructura económica para lo cual se hh utilizado la po-

li tica de sustitución de importaciones, cuya aplicación-

en todo caso debe ser más rígida y más real. 2sta polit1 

ca constituye un instrumento de política ecor.ón1ica, co -
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nectado estrechamente con el proceso de industrializa --

ci6n del pa!s. 

Finalmente se debe apuntar que en los Últimos 

años se ba constituído como un objetivo de alear.ces ex--

traordinarios, la integración económica regiom.1, cuya. -

principal finalidad consiste en la unificación de la o 

ferta de aquéllos artículos en que los pa1ses latinoame-

ricanos somos principales productores, permitiendo a 

demás acelerar el desarrollo de la industria como conse-

cuencia del mercado más amplio que se propicia, lo que 

necesariamente se refleja en la escala de producción y 

por ende en la estructura de costos. 

e).- ,ücances logrados en la FolÍ ti ca Comercial ?:.exici 

Jli.• 
En el aspecto de los controles fiscales, !Léxico -

tiene una amplia experiencia, sin embargo un elemento --

que ha hecho flata ha sido nada menos que la continuidad 

y coordinación de la política fiscal. Pues en los últi -

mos años se ba avanzado a grandes pasos en este campo y-

la política adecuada en el momento actual debiera enfc -

carse tan sólo a reforzar lo que se ha hecho y lo~rado -

en los Últimos años, en el sentido de considerar menos -

al arancel como medio de obtención de fondos y atender -

más a los demás instrumentos de la política fiscal ya s~ 

ñalados. 

Asi en este sentido debe seguirse con la política 

proteccionista, siempre que esta se enfoque hacia aqué -

llas ramas de la industria con verdaderas posibilidades~ 

-. 



en lo futuro, evitando así proteger la obsolencia. Fara= 

lograr esto es necesario actuar con rigidez en cuento a-

la duración de los plazos de protecci6n , evit3ndo en lo 

posible conceder la ampliación de los plazos en excenciQ 

nes y subsidios y la protección de los niveles elevados-

del impuesto a la importación. 

Y por último, aún cuando nuestras ventas al exte-

rior representan una fuente de ingresos que financia 

nuestras importaciones de bienes de capital, es necesa -

rio a través de la política fiscal disminuir los incenti 

vos y aún gravar internamente la producción de ciertos -

bienes que no tienen mayores posibilidades en el futuro-

y que por otra parte nos hacen cada vez más dependientes 

de las fluctuaciones del exterior. 

En este campo se pueden, en cotraposición, ccnce-

der fuertes alicientes pBra prod11cir y exportar otro ti-

po de artículos de más fácil merca~o y con mayores posi-

bilidades a largo Flazo. 

En lo referente a los métodos administrativos, se 

debe darles una mayor fluidez, evitando pro\·ocar proble-

mas con la paralización total parcial de la actividad in 

dustrial, situación que propicia en ocasiones compras m~ 

sivas al exterior con el fin de asegurar el sucinistro -

de insumos. 

En este sentido los permisos de importaci6n, aún-

constituyendo el instrumento mis flexible de lu política 

comercial, han presentado @n la pr,ctica 1m rroblema ya-

que a veces estos permisos son c'!cmnsiado tar .. •'~os y en 
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ocasiones están s~jetos a factores políticos. 

El campo donde se presentan los protle~as mayores 

es el relativo al financiamiento del com~rcio exterior,-

de~ido a la insuficiencia de recursos co~ que se cuecte-

en el país, sobre todo tomando en cuentH que hay proble-

mas y necesidades más urrentes que satisfacer; coffio lo -

es el sector agrícola J•or e~emplo a corto plazo • .:.n este 

caso es imppr~eindible modificar la legislaci6n ~ue ri5e 

las actividades de la banca privada, para que esta pueda 

enfocar sus recursos a las actividades mÁs productivas 

para el país. 

Es verdad que se han locrado algunos adelantos al 

respecto, pero aún es necesaria una mayor intervención 

de este sector ~ara financiar las exportaciones que de ~ 

cuerdo a estudios previos son r.ás deseables. 

Tal vez seria convenieniente crear un organismo -

mixto donce intervinieran rer.resentantes del gobierno F! 

deriü y la banca rrivadr: que E!!lalizara el com·· rcio exte-

rior e hiciere recomendaciones previas sobre los ce~pos-

suceptibles de financiamiento. 

ñealmente ha sido positiva la labor efectueda ror 

el F onde pRra la .f remoción de las :Exportaciones de : ::.·o -
' duetos li.s.nufacturados pero los recursos qc;e maneja se n.Q 

tan e todas luces insuficientes para las necesidades re~ 

les,. Aún cuando no se i"gnora que este organismo p:ror: icia 

la intervención de la Banca rrivada a través de lA cor.e~ 

sión del aval bancario, sus f<mc:!.ones no se con~:·l-l]."'On ;...._ 

drian, si. no se complementarían; en beneficio C:i;l indus-

trial mexicano y del desarrollo del .. pais, 

.,, __ 
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POSIBILID~F.S DE .AKPLIAR LAS RELACIONES 
COMERCIALES 
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Posibilidades de arnnliar lar Relacignes Ggme~cia-

Ccnsideramos que las relaciones comerciales entre 

los dos paises no deben continuar presentando la composi 

ci6n que hasta la fecha ha ter.ido ya que estas se C01:1~0-

nen en su mayoría de insumos industriales en su estad.o -

primario. Debe tenderse hacia una creciente adición de 

productos que contengan diversos y crecientes grados rie-

elaboración, para asi ir reflejando el adelanto de la i~ 

dustria mexicana. 

Seguramente habrá oportunidad de aumentar el vol~ 

men de exportaciones de manufacturas a Italia con artÍcll 

los de demanda conocida en el mercado como son por ejem-

plo, los enlatados, legumbres deshidratadas, productos -

químicos y manufacturas de tabaco, prendas de vestir y -

artículos para el hogar y materias primas minerales. 

~éxico veria con agrado aUlllentar su comercio de 

importación con Italia, en los de capital que ccadyuven-

a la integración de la industria mexicana y proporcionen 

capacidad de exportación al País. Naturalmente ello de -

penderia de que las condiciones de dichas operaciones se 

volvieran atractivas a nuestros hombres de nerocios. 
El monto de los saldos comerciales deficitarios -

para México que en el periodo 1960·196? sumaron 142.4 m1 
llones de dólares, hacen necesaria una participaci6n más 

activa de produ~tos mexicanos en el mercado italiano, --

con el propósito de obtener un intercambio más equilib~~ 

do. 
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A la consecuci6n de este objetivo puede contribu~ 

ir el constante fortalecimiento y expansi6n de le .econo-

mia italiana, lo que determina incrementos en sus reque-

ri~entos externos, a lo que puene añ~dirse 1a complemer.-

te.ride.d riue existe en las economias de ambcs países. 

Asimismo, deben señalarse las conceciones arance-

larias que la Comunidad Económica otorgó en la rueda 

Kennedy y que en este caso Italia, como miembro, hace e! 

tensiva a los paises en desarrollo. Entre los productos-

se cuenta¡ productos de hierro o acero, telas e hilos de 

algodón, hormonas, vestidos y accesorios de cuero, a~ti

culos de orfebrería y productos agrícolas. 

Otro factor a considerar se deriva de la composi-

ción entre la demanda externa italiana de determinados -

productos y la disponibilidad mexicana para iniciar o --

ampliar su participación, basándose en el poder competi-

tivo de los productos mexicanos frente a los procedentes 

de otros países. 

Se pueden mencionar entre los productcs con posi-

bilidades de incrementar su exportación: algodón, cacao, 

tabaco, trigo, azúcar, pieles y carne, entre los agrope-

cuarios¡ cobre, plomo, zinc, manganeso, entre los miner~ 

les, vestidos de algodón, borra de algodón, productos de 

hierro o acero; hilados y productos de vidrio, entre los 

manufacturados. 
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1).- Productos Mexicanos Suceptibles de Exportarse~.
Italia. 

Carne 

Semillas oleae:inosas 

Copra 

Madera 

Henequén 

Lingotes de hierro 

Chicle en bruto 

Enlatados 

Discos fonográricos 

Maiz 

Cacahuate 

Bauxita 

Sal 

Sisal 

lliuebles de madera 

Productos artesanales 

Diamantes 

Bebidas alcohólicas 

Cacao en grano 

Minerales met~licos no ferrosos 

tineral de man~uneso 

:Fosfato 

Petróleo y derivados 

Artículos para el hogar 

Felículas cinemato~r&ficas 

Vestidos 

Instrumentos musicales 

Petróleo combustible 

Mineral de hierro 

~-.ineral de mobildeno 

Espe,to!luor 

Hierro y i:..cero 

!del de i'.beja 

Zapatos y bolsas de lujo 

Resinas de cloruro de polivinilo 

Objetos de piel de cocodrilo 

Legumbres deshidratadas, etc. etc. 

Dentro de las exportaciones italianas advertimo$-

un gran número de productos en donde existen una prepon-

dernncia notable de manufact\l:!'as tales como la maquina--

ria pesada, máquinas de escribir, calculadoras, sumado--
~as hornos industriales, etc. 

No creemos que lfis relaciones comerciales de l.:éx1_ 

ce e Italia puedan plantearse pera su discución, si no -

hacemos referencia al Frave dese~uilibrio que existe en-
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tales corrientes de comercio; aspecto que ha sido señal~ 

do por los representantes italianos, quienes han hecho -

notar la necesidad de aumentar el intercambio co~ercial-

entre arr.bos p?.ises a niveles c_ue :r.e~ore11 J.q ~iferenciR -

~~tual entre las dos corrientes de comercio. 

Hacia estos propósitos parecen converf,ir las ofer 

tas italianas a l6xico de equipos, t6cnicos capi~ales 

que serán particularmente provechosas para el país si r~ 

presentan la posibilidad de abrir mayores campos de pro-

ducción que amplíen la gama de exportnciones mexicanas -

de artículos procesados y elaborados. 

2).- ,Productos Italianos buceutibles de Sxportarse a -
.. , , . 1t.exico. 

Froductos medicinales y farmac6uticos. 

~aterias y productos químicos 

Equipo doméstico de metales comúnes 

Maquinaria para la industria ali~enticia, y del empAque-

~aquinaria para la producción de alimentos infantiles, 

para la confección de productos farmacéuticos, maquina -

ria para el empaque' de frutas y conservas 

hl6quinas y aparatos domésticos 

!v"táquinas y herramientas para procesamientos de metales -

plásticos. 

3) .- fosibilidades de Colab~ración Financiera en el --

campo Industrial • 

.E.l gobierno de México se reserva y controla las -

inversiones en los servicios y en las industrias básicns 

y en los demás sector~s; para aceptar la participaci6n -

extrenjera se requiere que por lo menos el 51% del capi-

tal sea nacional, existen ilimitadas oportunidades que -
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la economía mexicana para qu~ se desenvuelvan las inver-

siones conjuntas de mutuo beneficio. Las puertas de l.:éxi_ 

co estarán ~biertac ~1 capital exterior en los ra~os de-

química, electrórr.ica y rr.aquin~ria y eq~ipo. 

11 inversionista debe tomar en cuenta que ~éxico

importa mercancías con valor de d6s millones de délares-

anualment e ( o sea 24 millones de pesos ~exicenos), esto 

revela las existenciF- de una amplia gama de industrias -

en las que se puede invertir, ya sea pare su creación o-

para ampliarlas. 

El gobierno de ~éxico brinda protección a la in--

dustria nac iom1l, restrin¡dendo las importaci enes de los 

articulas cuya manufactura se inicia en el país, lo que-

reafirma la conveniencia de invertir en ~éxico para con-

tinuar abasteciendo este importante =ercado • 

.El número de er-.;resas industriales en L:éxico con-

capi tal italiano es de 22. 

Ramas Industrinles 

I-roductos '<tuímicos 

~'quinas de lficina y de Coser 

.Maquinaria 

Papel y Celulosa 

Bebidas 

No. 

? 
2 

.. 2 

2 

2 

Las otras siete están divididas en diversas ra 

industriales. 
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Bebidas 
l. kartini y Rossi de Méxi 

co, S. A. 
Calzado y Vestido 

2. Trajes Sidi 
Papel y Celulosa 

3. Celulosa de Chihuahua 
~ubstancias y Productos 

4. 
5. 
6. 

?. 
8. 

9. 
10. 

11. 

~uimicos 
!talmex, S. ""• 
ltalplastic, s. A. 
Laboratorios Lepetit de 
México 
Meximont, s. A. 
Organoquimica Industrial, 
S. A. 
~uímica de México 
Recordati de Méxio, s. A. 
Fibras Artificiales 
Viscosa de Chihuahua, s. A. 
Construcción 

12. Móvil Concreto 
Metales Básicos y no Bási-
~ 

% 
Capital 

Extranjero 

100% 

100% 

10% 

100% 
49",ó 

49% 
loo% 
100% 
100%. 

50% 

46% 

13. Tubos de Acero de México 25% 
Maquinaria de Oficina 

14. Necchi de México, s. A. 
15. Olivetti de Wtéxico, ti. A. 

Maquinaria 
16. Batllori Danieli Construc-

tora 
17. Hibsa Productos Metálicos 

Industriales, s. A. 

(•)Capital Socila desconocido 

100% 
100% 

(•)Se desconoce el monto del capital Italiano 
FUENTE. Investigaci6n Directa. 
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Capital Social 
(miles de d6la 

res) -

5000 

• 

2712 

21000 
6000 

35000 

50000 

1200 
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Sectores oue Ofrecen Posibilidades 

Con objeto de dar al empresario elementos de jui-

cio para emprender nuevos negocios industriales, la Se -

cretaria, de Industria y Comercio ha formulado una lis--

tn, investigando previamente las posibilidades industri~ 

les que existen en el momento actual y ha preparudo di -

cha lista de las actividades que cuentan con amplia de -

manda en lftéxico. 

Este artículo se formul6 con base en el valor y -

volumen de la importaci6n actual del artículo cuya pro -

ducción en México se sugiere, asi como en la factibili -

dad de producir económicamente ese artículo en condicio-

nes razonables de costo competitivo dentro de los volúrr:~ 

nes actuales de irnportaci6n. 

Por tratarse de un grupo vasto de productos (751) 
es imposible que se dis~onga de un estudio comrle~o de -

todos los aspectos técnicos, ~inancieros y comerciales -

rel<itivos a la producci6n en México de c&da uno de ellos 

por lo que esta es una tarea que de~erá correr a cerro -

de quienes se interesen en cada proyecto en Irn:rticu 

lar. Sin embargo, la Secretaria de lndustria y Comercio-

se compromete a prestar la asesoría y ayuda que puede r! 

querirse. 

Simbólicamente la Secretaría de Industris y Cornt.~ 

cío clasifica a los 751 productos con letras: 

/..) .- Artículos que no se producen y con un amplio mer-

cado actual o a plazo medio. 

B) .- Artículos q~e no se producen y se tramita. su pos;!_ 
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ble fsbricación ante la Secretaria de Industria y Comer-

cio. 

C) .- ~rticulos cuya ?roducci6n es insuficien~e. Italia 

podri~ cclRborar con capi~al mexicnno en 18 e:nboración-

1e r.l¡;-uno de los 2ig-uier.tes ;;roil1.ict;os. 

El:1~~·,c,-:'n.ción 1e prod\!.ctos ¡;lásticos •.••...•••.•...••.. (C) 

'E:m-i::~c.adorAs sutomáticas sin motor ••..••••••...••••••• (.:'..) 

Est~rilizadc~es e enfriadores rotAtivos tipo etmosf6rico 

parR frutRs 1 hortali~as o alimentns envasydos •••••••• (A) 

ºPar<! uso Textil 

:·.~.ujas para mB.quines textiles .............. ~ ... ~···· .. -••. • (A) 

Carc:1.adoras, •••••..••.••••••••••••••••••• ·-•.··•:{<~ .. -·~,~:~.~·:~-.• -{~t) 
!M1quine.s indus~riales ce coeer .•••••• •••u•~.}.; ..... (Á} 

~~quinas Herramientas 

Rectificadores de herramientas ••••••••••••••••••••••• (A) 

!1i~quinas para purificar y condensar bifocido de carbono •• 

• • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • ( ,¡\) 

Fabricación de bicicletas~ motocicletas y sus portes ••• 

..•...•..... , .•....•........••..••.••..•......•...••• (C) 

~reductos ~uimicoe y sus partes 

Aceite esenciel de limón ••••••••••••••••••••••••••••• (Í1) 

Acido Fórmico •.......•....... ~ ........ •.• ...... · .. ~···.'~.~. /·~::(.h)~ 

Inorgánicos 

Hidróxido de Aluminio ••••• , ••••••. ;. 

~,ósforo blanco ......••..... , . ·.' .. ··~: .. .-·." . 
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Di6xido de manganeso ..........••..•••....•..••••••••. (~) 

Y..roductos .. ~uír:,icos Pormac~uticos ..•.....•..••.••..••• (,~) 

.i:,stos son solamente alrunos de los productos que-

empresarios i -valianos podrían ;>reducir en el país; :n. 
que la mayoría de ellos se producen en I~alié, por lo 

tnnto no es desconocida la t6cnica ni la eleboreci6n pe-

ra ellos. 



Conclusiones v Recomend?.ciones 

1).- El comercio exterior tiene un si~nificsdn de vi -

tal importancia para lo~rar una acelerada t?.sa dP creci-

miento económico, determinada claro está por las políti-

cas de desarrollo de los paises. 

2).- E:!. eliciente que el comercio de exrcrti.ci.ón d al 

desarrollo del país será de m8s i~pacto si se iar. las si 

guientes cor.iUciones: a).- cm;nto mlls eleva<!o sea el in-

dice de crecimiento del sectcr exportador; b).- cuanto -

más productiva sea la inversión que resulte de cualquier 

ahorro del inr:::-eso debido a la expo'rtación; e).- cuanto-

!DAS aumenten lBs eX!)O!"taciones por medio de un ca~bio en 

las funciones de producción; y d) .- cuanto más ~stabl es-

sean los cobros obter.idos de las expor~acicnes. 

3) .- Los paises en proceso de desarrcllo deben de lo ~ 

g:::-ar en su intervención en el comercio internacional nu~ 

vas y mejores oportunü~&des para la expo!'tación de pro 

duetos elaborados o con cierto grado de elaboración, y -

no sólo de materias prim~s. 

4-) .- Nuestro país todavía no se considera como un país 

~redominantemente industrial. Debe incorporar a su indu~ 

tria le t6cnica y prorreso de los países más avynza~os,

ye sea en el nivel r.e~icnal como nncidnal. 
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5).- Es de sUJDa importancia que Uéxicc tent"P. un dt:>ni -

rrollo in1ustrial con l~s técnicas mAs avBnz&~ns en ~re-

ducci6n, con el prop6sito de dirirrirlss hecie el ~.ercs~o 

Internerional, en donde esterfin sujetas a l3s condicj~--

ncs co~retitivas tanto en precio como en celi~D~. • :e~~ 

da que los pro"luctos mexicanos satisfa¡;en "'!é'':"':ió'· C':"'."~c·~--

rísticas, ntH? Et' :-e mercaCo se~i mós amplie, y no , 
s~ vera-

ye su~eto a ex· ortaciones de rrcductos rrimarios coEo s2 

cede &ctuel~~nte. 

6).- ~l mecanismo del co~ercio exterior de ItyliR eij ~ 

~eóc~edo por el ~stodc e instituciones priv&~as, exi~te~ 

er. el :;:.ds tl.r.éi e~treci:a coope;-ac:. ór: e11tre el Gobiflrnq, y-

el sectcr r·rii:::dc ;:sre promover lns exrortaciones, dicha·· 

coop~~aci6n h& res~lte~o DO!itiva. 

7).- Itelis es un pe!e desarrollado ccn una posici6tl-

ccmpet:itii:a y ~ive:-eid:;d de :;-rod.ucción, ln cuel le :w>--
llevado a ser uno ~e los pr!ncifAles p~!sea d~l ~efcado-

Común Euro:;:-eo. 

8) .- :..as importaciones de It~:lia son t>S€nci~les ?r:rE< 

su desarrollo econ6~ico. La demande italiRn~ ~e se li~i-

ta exclusivn~ente a las comp~as de ~ater1 iris J~~i~.as, si~o 

que tiene también mucha importan·~ ia otros ren¡:lones ~cr:o 

son maquinaria y e~u~po de transporte; ~ro1~ctos rr.~n~!~~ 

ture.dos clasi!'iceóos ?O!' su :::aterial y .-,rtfoulos manuf::.,s:. 

turados 1iversos; i~portndos princi;al~ente de ~le~enie-

y Frur:cie. 
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9).- El mayor movimiento comercial de Italia lo reali-

za con los ~iembros del ~ercado Común Europeo del que es 

miembro, aunque también tiene importante intercambio co-

mercial con el resto de Europa. Poniendo también interés 

en comerciar con los países de escaso desarrollo. 

10).- El intercambio de México con Italia se ha incre 

mentado de 1960 a la fecha, - De 31.4 millones de d6la -

res en 1960 a 51.2 millones de dólares para 196? - mos -

trando un ejemplo del proceso de diversificación geográ-

fica del comercio exterior de México. 

11). - La balanza comercial de tliéxico con Italia, regis-

tra un saldo negativo a nuestro favor y es importante s~ 

ño.lar que la composición de nuestras exportaciones se 

fundamenta casi exclusivamente en un sólo producto, el -. 

algodón - para 196? 11.4 millones de dólares con un por-

centaje de 75.?% de su participación total - , la depen-

dencia de este producto, nos po:ie en una posici6n vulne-

rable, ya que le resta valor a la diversificaci6n geo~r! 

fica que se ha logrado a través de ese mercado, que no. -

se reflejan en este caso, en una contribuci6n paralela a 

la diversificación en la composición de las ventas mexi-

canas al exterior. 

12).- México tiene suscrito con Italia un Convenio Co -

mercial, el cual a contribuido muy poco a increment8r --

los niveles de comercio. Ls necesario aparte de este coe 

ver.io crear un consejero comercial en Italia capaz ·ie --

cumplir eficazmente su misión, dendo a conocer 10 diver-

sificación del comercio exterior de México. 
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13).- La politica comercial y económica exterior del --

'Pais busca como un fin básico, asegurar que los factor~s 

econó~icos externos seun aprovechados de manern optima -

pra así elevar al máxir;.o su apo:tación ul crecimiento de 

la economía y del nivel de bienestar de los mexicanos. 

14).- Los principios que norman.las relaciones eccnómi-

cas internacjonales forman parte esen=ial de los contac-

tos de México con otros países y su importancia es consi 

derable para el ritmo global que eventualmente pueda al-

canzar el peis. 

15).- Uno de los lineamientos de nuestro pais es el de-

mantener relaciones económicas y comerciales con venta--

jas mutuas, con todos los países de la tierra, sin que -

pueda haber limitaciones derivadas del orden político, -

basadas en el tipo de or~anizaciones económico - social-

que han elet,ido los distintos paises como base primor 

dial a su desarrollo. 

16).- El principal objetivo de la política comercial 

externa de W.éxico es el de reducir al mínimo en el ren -

glón de importaciones excedentes de importaciones de pr~ 

duetos no necesarios al país, que representan un serio -

factor de presión sobre la posición global en la balan.za 

de pagos de México. 

17).- El instrumento"b~sico, al que se ha acudido en --

nuestro pais, para regular la polí~ica comercial frente-

al exterior, es el manejo de los :;ranceles. N.edia!"lte ma-

hipulaciones arancelarias se ha influido en lo estructu-

ra por productos y en la distribuci6n geo~ráfica de las-

exporteci ones y de las importaciones: con esto se alíen·~ 

ta o desalienta la adquisici6n o venta de determinadop -
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bienes o la concurrencia a ciertos mercados. 

18).- No es pqsible que nuestras ventas a Italia depen-

dan de unos cuantos productos, es importante diversifi--

car nuestra lista con una serie de productos que conten-

gan diversos y elevado~ grados de elaboración, que mues-

tren el adelanto de la industria mexicana, como son las-

prendas de vestir, manufactures, tabaco, f~utas enlata--

das, etc. 

19).- Las importaciones procedentes de Italia, tienen -

una composición variada, en la que predominan la maquin~ 

ria. Dentro de este grupo son las importaciones de bi.e--

nes de inversión las que registran índices más elevados~ 

En México se verán con agrado un incremento de bienes de 

capital, que contribuyen a la integración de la indus---

tria mexicana y proporcionen capacidad de exportación al 

país. Esto será de lo atractivo para la iniciativa priv! 

da. 

20).- Hay en el país empresas italianas con capital ---

· 100% italiano, esto desde luego va en detrimento de la -

economía del país, no obstante las políticas internas de 

la Secretaría de Industria y Comercio y la Secretaria de 

Hacienda y Crédito Pú~lico que especifican clara.mente 

que se aceptarán las inversiones extranjeras en el pais-

siempre y cuando se asosien con capital mexicanQ¡ y el -

inversionista mexicano aporte e~ 51% del capital y el 

49% sea de procedencia extranjera. Dichas secretarias d~ 

berían poner en prácticas dichas politices, para no le--

sionar, como dije ante~, la economía mexicana. 
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21).- Las naciones industriales como Italia poseen el -

conocimiento técnico básico para introducir inovacionés-

técnicas industriales, aplicadas por paises de Europa y-

Estados Unidos, que son muy avanzadas, después de la Se-

gunda Guerra Mundial. Estas inovaciones técnicas deben -

de ser aprovechadas por nuestro País introduciendolas, -

tanto de Italia como de aquéllos paises industriales----

avanzados. 

22).- El intensificar las ferias y exposiciones comer--

ciales tanto en Italia como en aquéllos mercados poten--

ciales para las exportaciones de productos manufactura--

dos, arrojaría desde leugo mejores resultados al comer--

cío exterior de México. 

23).- Sería conveniente que los industriales mexicanos-

concurrieran a estas ferias y exposiciones, para obser--

var nuevas técnicas en la elaboración de productos y así 

adaptar estos avances de otros paises a la producción na 

cional. 

24) .- Las m.isiones comerciales a Italia deberían esta--

blecerse, ya que estas constituyen un instrumento eficaz 

de promoción, así se darían a conocer directamente, la -

capacidad del país, tanto en su carácter de exportador -

como de importador¡ eliminandose así obst4cúlos a nues--

tro comercio con ese pais. Esto naturalmente incrementa-

ría las ventájas mutuas que del comercio se pueden obte-

ner. 
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