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_EL DESCUENTC DENTBO Dg LAS ACTIVIDADES REALIZADAS POR IA BAN-
CA.

Dentro de las funciones realizadas normalmente por
la Banca, trataré de encuadrar la figura juridica que desarro
llaré a través de este trabajo.

Ia funcidén tipica de la empresa bancaria es la in= (
termediacidn profesional en el comercio del dinero y del eré- .
dito.

Las Instituciones Bancarias al actuar como interme-
diarias en el crédito tienen la misidén fundamental de centra-
lizar los capitales disponibles'que se encuentren dispersos,
para después distribuirlos en operaciones de crédito en favor
_de aquellos ‘gue necesitan del auxilio del capital para produ-

‘ As{, su accién se desenvuelve a través de dos opera
" ciones, las llamadas pasivas, por las cualss el Banco necesi-
: ta desplegar su actividad eficiente encaminada a obtener clien
tela 'y convencerla de eniregarle sus valores o depbsitos, re=
kpresentando estos depdsitos, la base de la economfa de las
- Instituciones de crédito, que no podrian concebirse sin un am
‘ plio capital de manejo. ;

En cambio, para llevar a cabo las operaciones lla-
" madas activas, al Banco le bastard adoptar una conducta de pa
. sividad en espera de los solicitantes de créditd, que acudi-
rén motivados por sus propias necesidades.

Consecuentemente, por un lado los Bancos se consti
“tuyen en deudores, es decir, recolectan dinero de su clientg
’,la, llamdndose esta actividad como operaciones pasivas.

Por otro lado, de los recursos captados, los Ban-
cos conceden créditos, constituyéndose en acreedores, déndo- .
"sele a esta actividad el nombre de operaciones activas. '

‘  Por Gltimo realizan otras actividades conocidas co
mo indiferentes o neutrales. v
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Para mieyor comprension de lo dicho, me permito trans
. eribir lo expuesto por el autor Radl Cerventes Ahumada en su
libro Ti{tulos y Operaciones de Crédito, al sefialar que: "son
dperaciones activas agquellas por medio de las cuales el Ban-

- ¢0 concede créditos a sus client.s (pristamos, descuentos,

apertura de créditos, ete.); y son operaciones pasivas aque~
1llas por medio de las cuales se allega capitales (depdsitos
irregulares, creacifn y colacidén de obligaciones a cargo del
Banco, etc.). Son servicios bancerios las operaciones de sim
ple mediacién (intervencién en la creacidn de obligaciones y-
en s. colocacidn; fideicomicos, operaciones de medimcién en
pagos, etc.) y las operaciones de custodia (depbsitos regula~
res, depésitos en caja de seguridad, etc.)".

Al respecto el tratadista Octavio A. Hernéndez en
su obra Derecho Bancario Mexicano, nos dice:

"Ia clasificacién mds acertada es la tipica o clé~
 sica que divide a las funciones bancarias en:

1), Operaciones Activas;

"2). Operaciones Pasivas; y

3). Operaciones intermedias, indiferentes, neutrales o acce
- gorias”.

Continda diciendo dicho autor que "Operacidn activa
~es agquella mediante la cual el Banco se constituye en acree~
‘dor. 4

Operacién pasiva es aguella mediante la cual el
Banco se constituye en deudor.

Las operaciones pasivas constituyen la actividad
- bancaria fundamental y estén integradas por los capitales gue

(1) Cervantes Ahumada, Rail, Tltulos y Operaciones de Crédito,
México, 1966, p.212.

(2) Herndndez, Octavio A., Derecho Bancario Mexicano, erlco,
19% , p.14. ;
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fluyen hacia la Institucién Bancaria; en tanto que las operg

ciones activas estdn constituidas por el egreso de esos mis-

‘mos capitales hacia empresas mercantiles, agricolas, indus-

triales o hacia particulares. !

las operaciones indiferentes representan simplemen
te una actividad funcional del Banco, que se traduce en ser-
vicio para el piiblico. No son operaciones de mediacidén del
crédito ni colocan al Banco en calidad de acreedor o de deu-
dor. Se consideran Bancarias, solo porgue son profesional-
mente realizadas por intituciones de crédito".

Después de haber hecho las transcripciones de tan
connotados autores sobre el particular, pienso que  la figu-
ra juridica del descuento se encuenira colocada entre las
operaciones activas realizadas por los bancos, gque represen-

. ta'parte de las erogaciones que efectuan de los recursos cap
tados entre su clientela, es decir, es una de las inversio-

. nes que llevan a cabo de los capitales recolectados o allega
‘dos.  Consideroc como posteriormente expondré, que el descuen
to debe encuadrarse como una especie de apertura,de erédito.

Ahora bien, una vez que me he permitido colocar,
dentro de las actividades bancarias al descuento, a continua
cidén trataré de explicarlo en sus diversas formas.

EL DESCUENTO DE DOCUMENTOS
a). Definicién.

Cuando un comerciante recibe de un cliente un do-

cumento aceptado, puede, si sus disponibilidades son bastan-~

. 'tes, guardarlo en su cartera y esperar la fecha de su venci-

miento con el fin de presentarlo directamente al aceptante
para su cobro. :

Puede circular el documento, es decir, con é1 pue- -

(3) Ibidem, p. 40.
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de pagar una deuda que tenga con otro comerciante; y si su sl
tuacién lo exige, puede finalmente endosarlo a una Institu-

¢cibén de Crédito para su descuento, con el objeto de procurar-
se anticipadamente fondos necesarios en su actividad. v

Si opta por esto Wltimo, estard frente al supuesto~
econdmico caracteristico de la operacién de descuento de do-
cumentos mercantiles.

Como es sabido, el descuento de documentos no es
una operacidn exclusivamente bancaria, las Instituciones de
Crédito, y claro, en especial los bancos de depdsito son
quienes le han dadc a este negocio perfiles muy particula-
res, ya que representa una parte 1mportante de sus inversio-
nes, asi como una gde las fuentes més productlvas de utilida-
des. ’ ,

Al descuento de documentos se le conoce como la
operacidén, por medio de la cual se transfiere al banco la

‘propiedad de un titulo de crédito y en virtud de la cual se
recibe anticipadamente el equivalente en dinero de aicho ti~
tulo, menos una parte proporcional por concepto de intereses
contados a partir de la fecha en que se lleve a cabo la ope-
racién y hasta el vencimiento de la misma.

v ELl concepto de ésta figura juridica ha sido dado

- por los autores en términos similares, asi el tratadista ita=
liano Giuseppe Donadio al definir el descuento sefiala que:
"es el contrato por el cual, previa deduccién de los intere~

ses, anticipa al cliente el importe de un crédito atn no ven-

- ¢ido contra tercero, mediante cesién -salvo buen cobro- del

-crédito mismo".

Joaquin Garrigues, en su obra Los Contratos Banca-
rlos gl referirse a ésta operacidn manifiesta que: "se entleg

>(4) Donadio Giuseppe, Obra Lo Sconto, Mildn 1948, p. 7.
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_de por descuento el hecho de abonar un banco al cliente-en di
nero, el importe de un titulo de crédito no vencido, descon-
tando los intereses correspondientes al tiempo gque media en-
tre el anticipo y el vencimiento del crédito,'?
Vittorio Angeloni en su librc Lo Sconto, lo concep-

tua como: "la operacifn por la cual una persona anticipa a
otra gue sea acreedor de un tercero, de una suma de dinero pa
gadera a un vencimiento futuro, representada normalmente por
~un titulo de crédito; una suma de dinero disminuida de la otra
en cuanto la suma de los intereses que la otra produciréd por
el espacio de tiemﬁo que media entre la fecha de la anticipa-
¢idn y la del vencimiento; contra transferencia de todos los
derechos que la otra persona tiene contra su deudor para el
| qobro del crédito a su vencimiento o contra transferencia del
t{tulo en los casos en %ue el derecho esté representado por
~un titulo de crédito".
: : Continuando la exposicidén de los conceptos que se
tienen de esta figura Jurldlca, el autor Radl Cervantes Ahu-
- mada sefiala en su texto que: "desde el punto de vista de la
. préctica bancaria, podemos deseribir al descuento como aque-
1la operacién -que realizan los bancos y por medio de la cual
adQuieren documentos de crédito de vencimiento futuro, dando
én cambio al descontatario el importe de dichos documentos
mediante un premio, que constituye la prlma o tasa del des~
-..cuento".
o Adriano Fiorentino, al referise al descuento lo
‘ describe como "el contrato por el cual el banco paga al des-

. (%) Garrigusez Joaguin, Contratos Bancarios,Madrid 1958,p.131.

(6) Angeloni Vittorio, Obra Lo Sconto, Mildn 1919, p.2.

(7 Cervantes Ahumada Rail, El Descuento Bancarlo y otros En

sayos, México, 1947, p. 9.
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contatario el monto de un crédito afin no vencido, previa de~

duceidén de los intereses pdr el tiempo que transcurre entre

la fecha de pago y la del vencimiento de crédito, mediante
cesidn ~-salvo buen cobro- del crédito mismo".

En efecto, desde el punto de vista econdmico, el
descuento de documentos, representa, para el cliente del ban-
co una realizacidn anticipada de un crédito y para la propia
Institucibn, significa la inversidn de capital a corto plazo.

El descuentc se convierte en un medio particular-
mente seguro de hacer fructificar los depdsitos a la vista, ¥y
gracias a 81, el comerciante, no estard obligado a esperar él
vencimiento previo para recibir el importe de su crédito; es-
to es para é1 una facultad valiosa, puesto que puede conver-
tir en dinero lfquido un crédito a plazo y emplear este dine-
ro en la satisfaccibén de sus necesidades financieras.

Considero, que el descuento de documentos, es la
operacidn activa que ofrece mayores ventajas desde el punto
de vista de la liquidez>y la facilidad que da al comerciante
moderno de ampliar considerablemente las transacciones mer-
cantiles; es ademds, uno de los mds eficaces instrumentos pa-
‘va la movilizacidén e inversidn rdpida, segura y a corto plazo

~de los capitales recibidos en depdsito por la banca.

Esta figura juridica no tiene regulacifén especial
dentro de la ley, Unicamente encontramos diversas disposicio=-
nes aisladas contenidas en la Ley General de Instituciones de
Crédito y Organizaciones Auxiliares que permiten su realiza-
cién. ' '

DESCUENTO DE CREDITOS EN LIBROS

a), Definiecidn

4

(8) Fiorentino Adriano, Obra Le Operazioni Bancarie (Lo Sconto)
Napoles 1948, p. 93. , .
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Pues bien, existen comerciantes que en sus activida
~des de venta de mercancias o de prestacién de Sservicios, sue-
len otorgar a sus clientes, éréditos a corto y mediano pIﬁzo,
es decir, hasta 180 dfas; y dichos créditos no los documentan
en titulos valores o bien si los documentan, éstos t{tulos no
son negociables, por haberse pactado la no negociabilidad con
los aceptantes.

Estos créditos, aparecen Unicamente registrados en
sus contabilidades, en consecuencia, sin tener una cartera
gravable y para que su empresa tenga liquidez el comerciante
tiene que ocurrir a otras fuentes de financiamiento.

Puede el comerciante acudir a préstamos directos o
préstamos con garantia real, como lo son el préstamo de habi-
litacidn o avio, el préstamo refaccionario ¢ el préstamo hi-—
potecario; que tanto unos como otros gravan la empresa e incre
mentan su pasivo, y ademds, traténdose de garantias reales su
otorgamientc es lento, sumamente gravoso y dificultan en mu~-
chas ocasiones la obtencidn de nuevos financiamientos.

El comerciante no puede obtener esta clase de cré-—
ditos porgue no cuenta con las garantias que requieren, o
bien si las tienen, su otorgamiento es costoso y en conse~-
cuencia su obtencibn resulta incosteable para la empresa.

El descuento de créditos en libros, podria respon—
der a la necesidad de los comerciantes para tener una fuente
permanente de financiamiento con alguna Institucién de Crédi-
%0, siempre y cuando el legislador le hubiera dado a esta ope
racidén ciertas caracteristicas de agilidad en su otorgamiento
y no de llenarla, como lo hizo, de una serie de requisitos
que resultan casi imposibles de satisfacer, como se observard
" md&s adelante, cuando se estudien las condiciones que deben 1llg
nar los créditos que aparecen en los libros de los comercian-
tes para poder ser descontados; el sélo enumerar estos requi-
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- sitos trae como comsecuencia, que al comerciante no le intere
se celebrar la operacién, sin pensar en las posibles ventajes
que le pudiera proporcionar. :

Esta figura, reglamentada en la Ley General de Titg
los y Operaciones de Crédito, articulo 288 a 290, no es lleva
da a cabo, en México, por las Instituciones Bancarias, no obs
tante, la Comisidn Nacional Bancaria, en su catdlogo de cuen-
tas, mantiene un renglén dedicado a ésta operacibn.

Por la poca importancia gue ha representado su estu
dio y como consecuencia de su inoperabilidad, la mayoria de
los autores no han profundizado en ella, motivo por el cual
los conceptos que se han elaborado son tan escasos.

. Para definirla principiaré por transcribir el con~-
cepto comprendido en la Ley, articulo 288, que nos dice:
#Tos créditos abiertos en los libros de los comerciantes po—

" drén ser objeto de descuento, aln cuando no esten amparados

por titulos de crédito subscritos por el AeudOT, «eeesss®
continGa esta disposicidn enumerando los requisitos que de-
ben contener esos créditos para poder ser descontados, los

cuales explicaré més adelante. ,

El tratadista Redl Cervantes Ahumada , al definir
eéta operacién, recurre al concepto legal y sefiala que: “Se~
rin descontables los crdditos que los comerciantes hayan
abierto a sus clientes en sus libros, con 1os requisitos. de
que los créditos sean exigibles a términc o con previo avi-

80, y que el deudor manifieste ?or escrito su conformidad

con la existencia del crédito”. 9)

Continuando la exposicién de las diversas defini- .

ciones que nos dan los autores de la materiam, en seguidé

——————_c——————_

(9) Cervantes Ahumada Rail, Ob. eit., p. 250.
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transeribe lo qu. menciona el autor Joaguin Rodriguez Rodr{-
guez en su libro Curso de Derecho Mercantil al refefiSe a es
ta figura, considerdndola como: "un contrato de apertura de—
crédito en efectivo en el que el acreditante se restituye del
crédito que concedid, mediante el cobro de los derechos de
crddito que le cede el acreditadd, gerasntizados con letras gi
radas por éste a favor de aguel, y'a cargo de los deudores de‘
los créditos cedidos", !0 '

Visto lo expuesto por los autores citados, podemos
definir esta operacién como la adquisicién por parte del des
contador, mediante un contrato de apertura de crédito, de los
créditos que un comerciante haya abierto en sus libros a su
clientela, no amparados por titulos de crédito, o bien en ti-
tulos no negociables, cubriéndole su importe menos la tasa de
interés pactado y garantizados con letras de cambio a cargo
de los deudores de los créditos cedidos, giradas por el des-
contatario en favor del descontador.

No obstante el cardeter tan distintivo dado en la
Iey para el descuento de créditos en libros, en la prdctica es
iﬁopeiante, utilizando la expresién del autor Rafil Cervantes
Anumada: "esta operacidn es casi desconocida en la prictica
vkkbancaria mexicana, y es la {nica forma de descuento tipifica-
' da enla Ley".(llS

(10) Rodriguez Rodriguez Joaquin, Curso de Derecho Mercantil,
Tomo 1I, México 1969, p. 94.

(11) Cervantes Ahumada Radl, Ob. cit., p. 250.




. CAPITULO SEGUNDO

~ NATURALEZA JURIDICA DEL DESCUENTO

. TEORIAS QUE TRATAN DE EXPLICAR SU NATU-
~ RALEZA JURIDICA

a)fTeoria del mutuo
'b) Teoria de la compraventa

¢) Teoria de la cesién




T ——

-~ SR Ry

\4.
12

Ngp JURIDIC’A DET, ESC’UENT ‘

di v, Tsa cepeion S q do trig Q elapg.
Tadg barg temwaz- turaleza dury a degj de ®to
encodtrado aoyo o efinicio’a Consign, en ¢ artiog.
0 1858 de dige ¢ Ttay © g precepto e @blege
Que "E1 d Cluen eontrat or Cugy el Co, DPred
Vig edueczo’ de Qiereg leipg a lente el Dorg
te ge W o ito gp Venej g * Copp ter y diante Ce
idn Salyg en 0 erg ismon

S gg s} eg able

Tinjei s po d Que o 8scq t
liente Porte exg, n
=Salyy CObpg.




13

El célebre tratadista de Dereciio bancario, Courselle
Seneuil, sostiene que: "el descuento es simplemente un présta-
mo a interés; pero este préstamo estd garantizado DOr una
prénda que es la operacidn comercial por la cuzl ha tenido lu-
gar la creacidén de papel descontado". 12)

‘ Vittorio Angeloni, considerado como el principal ex=
positor de esta teoria opina que: "el descuento, considerado
bajo el aspecto econémico, constituye una verdadera operacién
de»crédito; y como las operaciones de crédito juridicamente
entran en la categoria de negocios de mutuo, es en el 4moito
de esta categoria donde el descuento debe colocarse".(13)

Como se ve, de la exposicidn anterior se desprende
una marcada y especial consideracidn, el descuento es un tipo
del mutuo con interés cuyas semejanzas el mismo autor resume
a través de los siguientes razonamientos:

"E1l descuento es un contrato de mutuo que presupone normal-
mente en el mutuatario la calidad de poseedor de un titulo
de crédito (especialmente cambiario) o acreedor guirografa=—
rio de una suma determinada de dinero con vencimiento prafi-
jado, contra tercero.

"El descuentc es un contratc de mutuo en el cual
la concesidn de crédito a término , que se efectia mediante
la entrega de una suma de dinero, esid esencialmente bzsada
en la prestacién por parte del mutuatario de zaraniias per-
sonales iddneas para la restitucidn y el pago de los intere-
ses, mediante dacidén pro-solvendo, al mutuante, de un crédi-
to cartular especialmente cambiario. o quirografario, del
cual el mutuatario es titular"; "E1 descuento es un contrato

(12) Citado por Cervantes Ahumada Ralil, 21 Descuento Rancario
y otros Ensayos, México 1947, p. 15.

(13) Angeloni Vittorio, Ob.cit., p. 2

BIBLIOTECA CavTWNC
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de mutuo en el cucl el mutuante no puede exigir la restitucidn
de la suma y el pago de los intereses al mutuatario si prime-
ro no ha hecho el intento de codbrar la suma mediante el pun—
tual requerimiento del crédito que se le transfiere, por lo
cual, la obligacidn del mutuatario de restituir la suma re-
cibida tiene solamente cardcter subsidiario",(14) por Ultimo
termina diciendo este autor que:

"El descuento es un contrato de mutuo en el cual el monto a
gque asciende la suma mutuada y el de los intereses correspon—
dientes, vienen calculados en funcién del monto del crédito
del cual el descontatario es titular y con cuya dacibn -pro-
solvendo- asegura el mutuante la restitucibn de la anticipa-
¢ién y la compensacién, de modo que unz representa el capi-

" tal que unido a su interés y al interés del interés por ei'
tiempo que falta al vencimiento, da después de este tiempo,
la suma del erddito citado, y la otra representa la suma del
interés de aquel capital de su anatocismo". (15)

Los criterios anteriormente sustentados, han sido

‘objeto de las més severas criticas por parte de gquienes nie-
gan que el descuento pueda equipararse al mutuo.

, ' Ia principal objecidn que surge a esta opinién con-
siste en la falta de explicacidén del porqué la obligacidn del
descontatario hacia la banca o el descontador, haya de ser
subsidiaria frente a la del tercero, deudor cedido mientras
gque la obligacidn de mutuatario hacia el mutuante es en cam-

:,bio'principal 16 . '

(14) Ividem, p. 107.
(15) Ibidem, p. 107. o 3
(16) Donadio Giuseppe, Ob.cit., p. 7.
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Otra de las objeciones que es posible precisar, es
la que formula el autor Andrea Arenas, al sefialar que: "si
la operacidn genérica del crédito (mutuo en la especie) se
tiene cuando con el patrimonio del mutuatario entra, por ejem
plo, una suma de dinero sin que salga al mismo tiempo otro
bien, como se puede considerar mutuoc al descuento en el cual
se tiene imprescindiblemente la entrada de una suma de dine-
ro y la salida correlativa de una cambial o de un crédito"§(17)

Este autor seflala, ademds, una consideracién funda-

‘mental; "quien pide crédito, nada da en el momento en que el
~mutuo se le concede; y en el descuento, por el contrario, si
el descontatario no diese (transfiriendo la propiedad) el ti—
tulo, no habria operacidn de descuento. Por consiguiente, o
el descuento puede perfeccionarse gin la entrega de la cam-
" bial, lo cual es absurdo, y solamente entonces la tesis del
“‘mutuo puede proponerse; o el descuento no nace sin la entre-
ga de la cambial y entonces no puede hablarse'de mu.tuo"(l8
Para superar las objeciones que el tratadista An-
drea Arena formula a la teoria de Vittorio Angeloni, éste ar—
gumenta que: "el hecho de que el pago al descontador deba en-
tenderse en primer lugar mediante la exaccidn del crédito des
contado en efecto de la dacién pro-solvendo del erédito mis--
T mO".(lg)
o A esto ha respondido Andrea Arena, diciendo que:
Yde todas meneras no se prueba como es que la dacidén pro-sol
“vendo pueda producir el efecto de convertir en subgidiaria la

(17) Arena Andrea, Obra Lo Sconto de la Carta Comerc1ale, Mi-
' lan 1936, p.22.

(18) Ibvidem, p. 20
(19) Citado por Arena, p. 22.
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“obligaeidn prinecipal de descontatario".(zo)

Wodernamente a la tesis del mutuo se han adherido
numerosoes Jjuristas los cuales tratan de explicarla a través
de diversas variantes,

Paolo (reco por ejemplo habla de una cesidn de ma~ "
‘nera de mutuo pasivo, hecha por el cedente para obtener un ’

préstamo. del cesionario. A diferencia del mutuc, en el cual

la obligacidn de restitucién es esencial y principal, en el
descuento esta obligacidén es esencial pero subsidiaria.

Otra de las tesis gue modifican la teoria del mu-
tuo es la sostenida por Alessi, gquien quiere ver en el des-
cuento "un mutuo integrado por una delegacidén imperfecta, me
diante la cual el deudor cambiario, deudor del descontatario,
ge constituye en deudor directo del descontador, %uedando el

descontatario como deudor en via subsidiaria".
‘ Aceptar tal tesis seria admitir la teoria de la de
legacibn, desarrollada por lgs autores franceses (Braudry
lacantinerie et Barde y Planicl) para explicar la creacién y
transmisién de la letra de cambio y dar validez & una flgura
juridica ya superada doctrinalmente, No debemos sin embargo,
pasar por alto. algunos de los aspectos fundamentales de esta
teoris z la cual han permanecido fieles algunas legislacio-
nes., _ '

la figura juridica de la delegacién supone Fasi
siempre la preexistencia de relaciones y el concurso de volun
tades entre las partes que en ella intervienen: el delegante,
'quien es quien da la orden, el delegado, quien la racibe y elr
delegatario que es el beneflclarlo. El caso mds comin es
(20) Ibvidem, p. 23

(21) Citado por Arena, Ob. c1t., p. 26
(22) Citado por Cervantes Ahumada Reil, Ob.cit.p.20
(23) Cervantes Ahumada Baul, Ob.cit.p.21.
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" aquel en que el delegante es acreedor del delegado y deudor

del delegatario, procedimiento mediante el cual las dos obli—
gaciones se liquidan con un sdélo pago. Con una sola presta~=
cién se obtienen los mismos resultados juridicos que si fue-
ran hechos sucesivamente por el delegado al delegante y de
éste al delegatario. Los efectos que produce son dos ¢ si el
delegatario al aceptar la delegacidn libera al delegante de
su primitiva obligacidén con cardcter novatario, recibe el nom
bre de perfecta; si por el contrario, el acreedor no exonera
al deudor primitivo & acepta al nuevo deudor teniendo en el

futuro dos deudores en lugar de uno, se dice que la delega-

¢cibn es imperfecta. 24

Un @ltimo criterio de distincién a través de una
nueva concepcién tedrica, es el que sostiene el tratadista
Francisco Messineo para afirmar que la tesis del mutuo no es
eplicable para establecer la naturaleza juridica del descuen
to. Segin el autor citado: “entre descontador y descontata~
rio existe una relacidn de interdependencia originada_por
wna parte, por el anticipo del importe de un crédito y por
otra, por la cesibén de ese mismo crédito, es decir, las pres
taciones'a que da lugar el descuento tienen lugar en el mo-
mento en que el contrato se celebra'. 2

Por tales razones -~agrega Francisco Messineo: "no
puede afirmarse que el contrato de descuento sea un contrato
de mutuo, ya que en éste falta la relacién de interdependen~
cia, La entrega del dinero por parte del mutuante es la ﬁnl

(24) Enciclopedia Juridica Omeba, Buenos Aires, 1957, Tomo
VI, p. 161 y sigs.

(25) Francisco Messineo, Operaciones de Bolsa y de Banca,
‘Prad. Esp. Barcelona, 1957, p. 394.
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ca prestacidén en el momento en que el mutuo se éonstituyé; la
restitucién de la suma por parte del mutuatario, es igualmente
una sola prestacién en el acto en que el mutuo se extingue;
ambas prestaciones no son contemporineas ni corJ:‘ela.i::‘Lvass".z'26
: "Cabe preguntarse ademis, que especie.de nutuo seria
el descuento cuando en éste puede faltar de un modo expreso
el momento esencial del mutuo, o sea, la obligacién de restitu
cibén que incumbiera al descontado. DPor otro lado, en 1la hibé
tesis de‘que llegue a 'buen fin' el crédito al descontarse,
~ éste se satisface con la suma adelantada por el hecho de rein
-tegrarse por cuenta e interés pr0pios del deudor cedido, el
blmporte del crédito, sin que por tanto, nada deba restituir

el pretendido mutuatario (descontado)". (27)

o Tanto en esta como en la tesis anteriormente consi-
deradas, descubrimos una gran identidad la cual nos permite
objetarlas con idénticos razonamientos.

‘ En realidad, estas doctrinas adolecen de un vicio
“de ‘origen, parten de una hibétesis_sustentada en una época en
la que no se.hacia una clara distincién entre dos operaciones
de gran semejanza: el agticipo sobre titulos y el descuento. 28)
‘En nuestros dias, la técnica bancaria ha separado decisivamen-—
te estas operaciones y no es posible confundir una con la otra,
no obstante la afinidad de sus caracteres. -Sin embargo, la
primordial impugnacidén que se les puede aplicar, es que dejan
sin explicacidén la razdnm por la cual el tercero deudor perma-
nece obligado subsidiariamente al descontatario y, en cambio,
la obligacidén de mutuatario hacia. el mutuante es principal.

(26) Ividem, p. 397
(27) Ibidem, p. 400
(28) Cervantes Ahumada Radl, Ob.cit. p. 16.
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Puede agregarse, que la obligacién subsidiaria del
descontatario se deriva, no de la operacién de descuento,
sino: de su calidad de endosante del crédito descontado; y es
de la naturaleza perc no de la esencia del endoso el que el
endosante responda, pudiendo liberarse de su responsabilidad
por medio de las cldusulas "sin responsabilidad" o "sin ga-
rantia", pero adn en estos casos no podria dudarse de la
existencia de la operacidén de descuento. (29

Por @ltimo, el tratadista francés Georges Ripert
manifiesta en su obra que: "el descontador es benmeficiario de
un endoso traslativo que lo convierte en tenedor de efecto y
" no debe considerdirsele como un acreedor prendario, pues si
ejercita una accidn contra el endosante, esta es de naturale
‘za cambiaria y no la de un prestamista contra el prestata;
pion, 30 ' '

4 b), Teoria de la Compraventa

«

No pocos han sido los autores que por conducto de

esta teorfa tratan de explicar la naturaleza jurfdica del con
trato que nos ocupa. '
k En opinidn del autor Vittorio Angeloni: "el descon-
tador adquiere del descontatario, wn erédito o tifulo de c:é:
dito, a’n no vencido, por un precioc determinado, representado
por la suma que constituye el importe del erédito, disminuida
del descuento y de una comisidn". '

»,
»

(29)‘Ib£dem, p. 19

(30) Ripert Georges, Obra Tratado Elemental de Derecho Comer-
cial, Trad.Esp. Buenos Aires, 1954, Tomo III, p. 429. -

(31) Angeloni Vittorio, Ob.cit., p. 68
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‘ Joaquin Garrigues, al referirse a este contrato, se
fiala que: "el banco por medio del descuento, adquiere un cré-
dito pagando su valor actual, que serd-el valor nominal menos
los intereses correspondientes al tiempo que mediz entre el
acto del descuento y la fecha de vencimiento".!32

El banco, como comprador, paga al cliente, como ven
dedor, un precio que representa la contraprestacidén a la trans
ferencia de un derecho de crédito contra tercero. '

Lorenzo Mossa, otro de los autores que apoya esta
teorfa afirma que: "la adquisicién de los titulos descontados
desde el punto de vista jur{dico estriba en la venta de los

'~ t{tulos que califica la operacién".(33) .

El mérito principal de esta teoria radica en la cla
ra separacidnqie sus autores hacen entre anticipo y descuen-
to y en la observacion de que tanto los titulos descontados
inherentes al mismo, pasan inmediatamente al patrimonio del
deécontador, convirtiéndose'éste en titular exclusivo en

,virtud del acto de transferencia.

_ No obstante lo anterior, la aceptacidén de la teoria
no es undnime y su criterio resulta insuficiente para expli-
“car la naturaleza juridica del descuento.

' Francisco Messineo objeta esta teoria manifestando
que: "una transferencia del crédito pro-solvendo que caracte-
riza al descuento, no le seria aplicable al concepto de ven—
ta¥, Continfia diciendo que: “el vendedor, cuando ha faeili-
tado al comprador la adquisicidén de la cosa y le ha hecho en-
" trega de ella da por cumplido su deber fundamental; mientras :
que,'en la cesién pro-solvendo que constituye el elemento del

.(32) Garriguez Joaquin, Contratos Bancarios, Madrid, 1958.
"~ p. 261,

(33) Mossa Lorenzo, citado por Cervantes Ahumada, Ob.cit.p.23.;‘
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~ descuento, subsiste la obligacién por parte del descontatario
de responder del incumplimiento del deudor cedido“.(34

4 juicio nuestro, las varias objeciones que podemos
hacer en contra de la misma son las siguientes:

No aclara la causa por la cual se faculta al descon
tador a pedir la restitucidn de la suma que ampara el crédito
en el caso de que el tercero deudor no cumpla su obligacién.
Como la cesién es "pro-sclvendo" y no "pro-soluto, quiere de~
cirse que el cedente de un crédito seguird siendo deudor fren
“te al descontador a pesar de la cesién del crédito, ya que
ésta no reviste funcién extintiva de la deuda.

Por otra parte, si consideramos que el descontata~
rio persigue con el descuento la obtencidén de un crédito por
parte del descontador, habremos de convenir en gque la figura
de la compraventa es insuficiente para determinar la natura-
leza juridica del descuento.  El crédito es elemento esen-
cial del descuento y no lo es en cambio de la compré#enta; se
trata ademds de un crédito en el que la prestacidn por parte
del descontador deberd ser cubierta en una sola exhibicidn,
ya que no podemos imaginar una operacifn de descuento a plaQ
%0, en tal sentido es correcta la afirmacidn de Angelo Al-
drighetti quien ve en el descuento "la adquisicién al conta=
do de un crédito a plazo".(35)

Finalmente, en contraste con la compraventa civil,
que es de cardcter consensual, en derecho mercantil la com-
praventa de titulos se presenta como un contrato real, ya que
es menester la entrega de los mismos como elemento constitu-

(34) Messineo Francisco, Ob. cit., p. 404.

(35) Aldrighetti Angelo, Técnica Bancaria, Trad. de J. Tena y
‘Roberto Lépez. Ed. Fondo de Cultura Economica.
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tivo del contrato. _

El descuento cambiario es una operacidén que no se -
perfecciona por ‘el simple consentimiento, sinc que requiere
de la entrega de los t{tulos descontados. Es-un contrato
de naturaleza real porque no estaria perfecta la operacién -
sin la entrege del valor descontado por parte del desconta=--
dor y sin la entrega de los titulos por parte del desconta-
tario.

_ En la compraventa, como una consecuencia del tras—
lado de dominio, la cosa parece para el comprador ain cuan-
do &s%ta no haya sido entregada. Tal es la afirmacidn que se
desprende de la lectura del articulo 377 del Cédigo de Comer-
cio.(36) »

Nada impide, sin embargo, que a esta disposicién se
lé considere una excepciodn relativa al riesgo de la cosa, que
_por disposicién del articulo 11 de la Ley General de Socieda-
des Mercantiles, no corre a cargo de la sociedad sino desde
el momento en que ha recibido realmente la cosa, de modo que
si perece estando en poder del socio, no puede considerarse -~
liberado de la obligacidén y debe entregar otra cosa de igual "
calidad.(37) ' '

; En nusstro afdn por negar la validez de esta teoria
propongo esgrimir un argumento mis en relacidn con el fin —

(36) Articulo 377: "Una vez perfaccionado el contrato de venta,
las perdldas, dafios o menoscabos que sobrevinieron a las
mercaderias vendidas serdn por cuenta del comprador, si
ya le hubieren sido entregadas real, jurfdica o virtual-
mente; y sl no le hubieren sido entregadas de ninguna de
estas maneras seran por cuenta del vendedor'.

(37) Articulo 11: “Salvo pacto en contrario, las operaciones
ge entenderdn traslativas de dominio. EL riesgo de la co
. sa no serd a cargo de la sociedad, sino hasta que se le
haga entrega respectiva'.
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prictico que los :ontratantes persiguen con el descuento,

En efecto, no olvidemos que el descuento es quizd la
més caracterlatloa entre las operaciones activas de crédito que
realizan los bancos; esto quiere decir que la intervencién del
banco en este contrato no es la de comprar un crédito, sino
por el contrario, la de concederlo a cambio de la cesidn de
otre crédito contra tercero. Tampoco la intencién del clien-
te del banco es venderle un crédito, ni un titulo de crédito,
sino de recibir a cambio el dinero que necesita precisamente
antes de que venza el crédito que cede al banco mediante el des
cuento.

Es aquiﬁ desde el punto de vista econémico donde re
side la importancia del descuento; para el descontadc, es um
acreedor gque no gquiere o no le conviene esperar a que su de-
recho madure; sirviendose del descuento, realiza con el. sa-
ecrificio de una mddica parte del mismo que es la que corres—
ponde a los intereses. También desde el punto de vista del
descontante, cuya necesidad econémica es la de dar wa empleo
"més luerativo al dinero, el objeto prdctico estriba en dar
unz suma de dinero para temer el equivalente voldmen en rela-
¢ién con la suma entregada.

' Por lo que respecta a nuestro derecho, podemos se-
flalar que el articulo 27 de la Ley General de Titulos y Tpe-
racionés de Crédito, permite la transmisidn de los titulos
por wn medio distinto del medio cambiario como la herencig,

(38

ad judicando judicial, cesibén y compraventa . Por tanto,

(38) Articulo 27: "Ia transmisidén del titulo nominativo por
cesidén ordinaria o por cuzlguier otre medio legal diver
so del endoso, subroga al adquirente en todos los dere=
chos que el titulo confiere; pero lo sujeta a todas las
-excepciones personales que el obllvado habria podido
oponer al auter de la transmisidn antes de ésta. El ad
quirente tiene derecho a exigir la entrega del titulo",
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entre nosotros si es posible la compraventa de titulos transmi
tiendose por medio de ella y consensualmentie la propiedad del
titulo vendido; el cual, si no es entregado por el vendedor y
es transmitido a un tercero de buena fé, el comprador no po-
drd reivindicarlo.

No obstante que en pdrrafos anteriores admitimos que
en nuestro derecho es posible la compraventa de titulos, esto
no quiere decir que aceptamos como buena la teoria de la com-
praventa. Esta operacidn es de naturaleza consensual y se
perfecciona por el simple consentimiento de los contratantes.
Ia transferencie del dominio de la cosa vendida y la entrega
de la misma, es un acto de ejecucidn del contrato ya perfecto.
En. el descuento, en cambio, la operacién no se perfecciona
por.el simple consentimiento, sino con la entrega (entresa
cambiaria) de los titulos a descontar, sin esta entrega no es
posible hablar jamés de descuento, gue es, consecuentemente,

- un contrato de naturaleza real. N

Expuestas asi nuestras objeciones, consideramos que
la tesis de la compraventa no es el camino adecuado para re-~
golver el problema de la naturaleza juridica del descuento,
no obstante que sus autores se afanan por demostrar su gimi~
litud con esa figura. Estimamos que el descuento es una opg
racién de crédito que reviste particularidades muy seflaladas
no contenidas en la compraventa ni en ningtn otro contrato,
las cuales nos inclinan a calificarlo como un contrato de
naturaleza especial.

¢). Teoria de la Cesifn

Una tercera teoria sobre la naturaleza juridica
del descuento es aguella que lo considera como una cesidn de

crédito. Segin su cbncepc?én, la caracteristica de esta ope




25

racibn consiste en la cesién de un crédito por parte del des~
contatario al descontador, recibiendo agquel el monto de dicho
crédito en dinero una vez deducidos los intereses desde la fe
cha de su celebracidn hasta la 'de vencimiento.

De reciente elaboracidn, esta teoris cobra singu-
lar importancia en la exposicidn que de ella hace el autor
Francisco lessineo quien nos dice que: "los elementos consti-
tutivos del contrato de descuento; a saber, el anticipo por
parte del descontador al descontatario del importe de un cré-
dito, y la cesién, salvo buen fin o salvo buen cobro del cré-
dito mismo se hallan en posicidn de correlatividad". 39). Dor
tanto, dada la estructura del descuento "no puede sostenerse
que el elemento bdsico sea estrictamente la anticipacidén del
importe de un erédito y que, por tanto, la prestacién sea una
sola ... dicha anticipacidn tiene lugar 'mediante' la cesidn
del crédito, sin la cual el descontante no estaria oblizado
a efectuar el anticipo".(40)

La circunstancia citada hace resaltar el anexo de
interdependencia entre las prestaciones del descontador y del
descontatario que sirven para identificar un contrato de pres
- faciones correlativas; es décir, "que las dos prestaciones
‘contrarias nagzcan en el mismo momento", gque coexistan" y no
'se sizan una & la otra en el tiempo por causa de un hecho
posterior.  Ia relacidén entre las dos prestaciones debe poder

establecerse en el mismo momento en que el contrato se formg-
liza".(“') v

: Seflala ademds nuestro auﬁor que "el ontrato de des-
cuento revela que el descontadoc cede al descontante un crédi-

(39) Messineo Francisco, Ob.cit., p. 394
(40) Ibidem, p.397
(41) Ibidem, p. 407
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to como correlativo, y al mismo tiempo, para proporcionarle
un medio directo de reembolsarse la suma que le ha sido en-
tregada, de tal suerte que el elemento 'cesidén de crédito! -
que ha sido por muchos calificado de incoloro o neuiro, ad-
guiere el significado de directo y principal medioc de reem-
bolso. Precisamente, la cesibén de crédito tiene lugar, no en
- pago de la deuda que el descontado cedente (descontatario) no
queda'liberédo frente al descontador sino que responde del -~
eventual incumplimiento del deudor cedido" 42)

Consideramos que esta teoria tampoco explica en for
ma definitiva la naturaleza juridica del descuento. la ce- '
5ién de crédito en nuestro derecho es una de las varias Fur—
_mes de la transmisién de las obligaciones, de {ndole variable

segin se trate de venta, permuta o donacidén. Asi pues, ten-—
drd el cardcter de venta si se efecttia a cambioc de una cosa y
[dohacién gi se realiza gratuitamente. EI1 insigne tratadista
de Derecho Civil Manuel Borja Soria en su obra precisa ques
"la diferencia entre la venta, la permuta y la donacidn por
una parte y la cesidn por otra, es con relacidn al objeto; en
el primer supuesto se trata de cosas. en el segundo de bienes
incorporales®. 43) Bn tal razén se observardn las normas con-—
. tenidas en el articulo 2032 del Cédigo Civil que previenet
WEn la cesién de crédito se observardn las disposiciones re~
lativas al acto Jurldlco que le dé origen en lo gue no estu-
vieren modificadas en este capitulo®. ;

Después de haber expuesto las teorias que tratan de
'._expllcar la naturaleza juridica del descuento, ¥y resumiendo
estas ideams podemos concluir que quienes equiparan al descueg"

- (42) Ibvidem. p. 407

(43) Boraa Soriano Manuel, Teorla General de las obllgacio-
nes, MGXLCO, 1953, p. 238
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to con el mutuo, zan olvidado dar una explicacidn de lo gque a

ml juicio, constituye la principal distincidn entre estas fi-
guras juriiicas; esto es, dejan sin aclarar el origen de la
relacién subsidiaria gue se establece entre el deudor cedido
¥y el descontatario, mientras que en el mutuo este relacibn es
esencial y principal.

Es también inoperante la tesis que identifica al des
cuento con la compraventa. De las varias objeciones expues-
tas, considero que las principales son las 51gu1entes' la. ce~

‘316n, salvo buen cobro, no reviste funcidn extintiva de la
- deuda, lo cual quiere decir, que el cedente del titulo, o

bien del crédito, permanecerid siendo deudor frente al descon-
tador. El descuento, es una operacidén que requiere necesarig
mente del crédito, caracteristica ésta que no es esencia en

.la ‘compraventa; es una operacién de naturaleza real, ya que no

se pexfecciona por el simple acuerdo de voluntades, sino que
requiere de la entrega del titulo, 0 bien de la transmisién de
erédito, por parte del descontatarlo y el importe del mismo

- por parte del descontador.

Rechazo también la teorfa de la cesién por ser
inaplicable al descuento; la transmisidén de la obligacidén no
se hace en viriud de una cesiéntplena y total, sino bajo la
condicién pro-solvendo, que no libera al descontatario de-la
obligacién subsidiaria hacia el tercero deudor, en el caso de

"que éste no satisfaga su deuda.

Las consideraciones apuntadas nos obligan a Callfl-

vcar al descuento de créditos en libros como un contrato de na
"~ tuvaleza especial, es decir, lo considero como una especie de

‘Contrato de Apertura de Crédito (articulo 291, ILGTOC), no obs

rtante, ¢omo explicaré posteriomménte encontramos a ésta ope—

racién regulada en un capitulo especial deniro de la Ley; re-

‘gulacidn que al estudiarla veremos que no es del todo adecuada.
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" ANALISIS DE IOS REQUISITOS IEGALES DEL DESCUENTO DE CREDITOS

EN LIBROS

a). Transmisidén, cesién o descuento del crédito

Como ya exprese, se trata de una operacidn reglameg
tada especialmente en el Titulo Segundo de la Ley General de
7{tulos vy Operaciones de Crédito, debiendo ser considerada co
mo una especie de Contrato de 'Apertura de Crédito, definido
genéricamente por el articulovzgl de la misma Ley, que a la
letra dice: "En virtud de la apertura de crédito, el acredi-
tante se obliga a poner una suma de dinero a disposicidn del
acreditado, 0 a contraer por cuenta de éste una obligacidnm,
para que el mismo haga uso del crédito concedido en la forma
y en los términos y con condiciones convenidos, quedando obli
.gado al acreditado a restituir al acreditante las sumas de
que disponga, o a cubrirlo oportunamente por el importe de la
obligacidn que contrajo, y en todo caso a pagarle los intere-
ses, prestaciones, gastos y comisirnes que se estipulen”.,

. Pero, en la operacidn que estudio pareceria que no
existe la obligacidén del acreditado "de restitufr al acredi-
tante lassumas de que disponga", en virtud de que el descuen
%o de créditos en libros supone y plentea la transmisién de
los créditos mediante una cesién, por 1lo que el cobro de és-
tos corresponderia exclusivamente al -acreditante, y clare,

“los riesgos por la falta de pago, recaerian dnicamente en el
acreditange.

Io que en realidad sucede es que la transmisién,
cesidén o descuento de los créditos que aparecen en la conta-
bilidad de los comerciantes, se lleva a cabo como en la ope-
raciSn de descuento de documentos, con la mencién legal de
implicita de "salvo a cobro", es decir "pro-solvendo", sefia-

‘ ladé en el articulo 7° de la misma Ley, aspecto anteriormen—
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te mencionado, cuando analizamos la teorfa de la cesibn, dentro

de las que tratan de explicar la naturaleza juridica del des—
cuento.

b). Recuperacién del crédito descontado

’ El descuento es recuperado en forma nomrmal, cuando

-el deudor del crédito cedido lo liguida puntualmente al descon '
tador, pero si algin o algunos de los créditos cedidos o des-
contados no fueran pagacs a su vencimiento, el acreditante, po
drd y estard facultado, a su eleccidn, para devolverlo al
“acreditado, debiendo éste restitufr al acreditante las cantida
des recibidas con motivo del descuento, dejando gin efecto la
cesidn respectiva; o bien, hacerlo efective directamente contra
el deudor del crédito cedido.

El mismo acreditante puede optar por una tercera po-
© sibilidad, haciendo intervenir al propic acreditado ante el
deudor del crdédito cedido como su representante, tal y como
1o dispdne el articule 289 de 1la ley que dicé} "El desconta-

- tario serd .considerado, para todos los efectos de Ley como
mandatario del descontador;~en cuanto se refiere al cobro de

log créditos materia del descuento". El ya mencionado trata-
. dista Radl Cervantes Ahumada al respecto nos dice: "E1 descon
tatario quedarsd obligado a cobrar los créditos por cuenta del
-descontador, y seri considerado par los efectos de cobro,
.como mendatario de este", '

e Esta obligacién acarrea para el descontatario las
éonSecuencias relativas, es decir, como sefialan las disposi-—

“'nciones gsobre el particular, el acreditado como mendatario del
. acreditante, deberd sujetarse a las instrucciones recibidas’

| camimtm———————

e (44) Cervantes Ahumada Rail, Ob. cit., p. 250
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articulo 289 del Cédigo de Comercio; asimismo deberd rendir
cuentas y entregar al mandante el dinero que reciba, con
intereses legales en caso de mora articulo 298 del mismo orF
denamiento, es mds, en caso de que el acreditado hiciera al-
guna disposicién del dinero recibido incurrird en la responsg'
bilidad penal que se deriva del delito de abuso de confianza.

¢). Quienes pueden efectuar el descuento de crédi-

tos en libros?

Se trata de:una operacidn que sélo puede realizar
las Instituciones de Crédito, de acuerdo con el articulo 290
~ de la Ley General de T{tulos y Operaciones de Crédito, gque
"dispone: "Solo las Instituciones de Crédito podrén celebrar
las operaciones a que se refiere éste capitulo".

Ahora bien, de entre las Instituciones de Crédito
que pueden llevarla a cabo se encuentran los bancos de depdsi
to, lo que se desprende de la lectura de las disposiciones
contenidas en les fraccionmes III, VI y XII del artfeulo 10 de
le Ley General de Instituciones de Crédito y Organizaciones

Auxiliares y de la interpretacibén a contrario sensu de la frac

cibn I del articulo 17 de la misma ley, que para mayor abun-
damiento me permito transeribir a continuacién:

"prticulo 10.= Ias sociedades que disfruten de con~-
cesién para el ejercicio de la banca de depdsito, estarin au-
torizadas en los términos de esta ley para efectuar las 51-

" -guientes operaciones:

III.= Efectuar descuentos, otorgar préstamos y. cré-

ditos de'cualquier clase reembolsables, sese.. lCe
V VI.- Hacer efectivos créditos y realizar pagos por
‘cuenta de clientes; . :

XII.- las demds de naturaleza andloga que no le es—.
: ten prOhlbldOS por esta ley". ,

SRR
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Articulo 17.- "A los" bancos de depdsito les estard

I.- Hacer operaciones de descuento, préstamos o cré

. ditos de cualquier clase, reembolSableS,.sseese €LC,"

Se podrie afirmar que las Instituciones Financieras
no estan excluidas para efectuar esta operacién, aplicando
por analogia la fraccién VIII del articulo 26 de la ILey Gene=

ral de Instituciones de Crédito y Organizaciones Auxiliares,
que dispone:

"Articulo 26.- Ias sociedades financieras podrdn

- realizar las siguientes operaciones:

VIII.- Conceder préstamos con garantia de documen-

_tos mercantiles que provengaﬂ de operaciones de compraventa
~de mercancias en abonos".

En su obra el autor RaGl Cervantes Ahumada expresa
sobre el particular que: "se trata de una operacibén exlusiva-

ménte‘baﬁcaria,Apor-mandato~legalf.(45

Por 4ltimo, para terminar con el analisis de este

‘requisito, me permito manifestar que la Comisidn Nacional

Bancaria, su catdlogo se refiere a Instituciones de depdsito,

" més esto mo impide que en ningln momento también la celebren
' "las instituciones financieras, por los motivos aludidos en
 pérrafos anteriores.

d). Los créditos deben constar en los libros del
comerciante.

El artfculo 288 de la ley, contiene ios‘requisitoa.'

S que deben contener los créditos para poder ser descontados en
“une institucidn de crédito, asi pues a continuacibn estudiaré
estas caracteristicas. ‘ ‘

- (45)vCervantes Ahumada Radl, Ob.cit., p. 250.
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Menciona dicho articulo, que los eréditos para poder
ser descontados, €8 necesario que se encuentren abiertos en
el libro del comerciante acreditado, esto es, que sean el
producto de la venta que realice a plazos de sus mercancias,
o bien por la prestacién de sus servicios, en su caso.

Estos créditos, desde luego, deben de haber sido con
cedidos por el mismo comerciznte y aparecer registrados en .
sus libros de contabilidad que la ley le obliga a llevar, ar~ -
ticulo 33 del Cédigo de Comercio.

e). Pueden estar o no amparados por titulos de cré-
dito.
Ya sabemos que el objeto de esta operacién son pre-
cisamente los créditos no amparados por titulos, es decir,
‘son los que Gnicamente constan en los libros del comerciante. -
' No obstante, estos créditos'pueden estar o no am-~

",parados por titulos de créditc, suscritos por el deudor.

Este es un requisito negativo no esencial de la opeg:
raéién, en virtud de que los créditos pueden como ya sefialé,
estar documentados en t{tulos valores y estos ser no negocia-~
- hles, por haberse pactado la no negociabilidad con los acep-
“tantes; los documentos .en estas condiciones serian desconta-

. dos mediante la operaclén que estuaismos.

5i estos documentos existieran y fueran neg001ables,
el descuento de créditos en libros seria, por una parte inmece
' sario, ya que se acudirfia al descuento de documentos, ¥ por .
otra parte resulta inconveniente para el acreditante, en vir-
tud de gue el acreditado podria acudir ante instituciones de
crédito distintas o ante la mlsma a descontar ambas cosas,
v'eredltos y documentos.
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‘por‘un titulo que contenga inserta la cliusula de nb negocia;

bilidad, puede efectuarse mediante la operacidn estudiada, de

lo contrario, se acudird al descuento mercantil, llamado tam—
bién descuento de documentos.

f). Plazo de los créditos.

. Continuando la exposicién de las condiciones reque-
ridas por la Ley, para estos créditos, la fraccién I del arti
culo 288 nos dice: "que los créditos sean exigibles a térmi-
’no o con prev1o aviso fijoj" '

De esta caracteristlca, unlcamente hay que hacer
hincaple en que el plazo médximo concedido al deudor, deberé-
ser de 180 dias, de acuerdo a lo establecido en los articulos
10 fraceidn III y el 17 fraccién I de la Ley General de Insti-
ﬁucibnes de Crédito y Organizaciones Auxiliares, mismos que

va transcribi en parrafos anteriores.

Ademas, todos los créditos concedidos por una Insti
. tueibn autorizada para celebrar estas operaciones, deberdn
sujetarse tanto a las disposiciones sefialadas en el parrafo
,anterior;_coﬁo a las demds relativas, por ejempld, la conte-
nida en el articulo 13 pirrafo 3° de la misma Iey, que indi-
ca que el importe a favor del acreditado no excederpa del 5%
del pasivo exigible del acreditante, tambiénm, por lo que to-
caala cuantia,. se deberd cumplir con lo dispuesto en el pé
rrafo 1° del mismo- articulo 14 de dicha ILey, aplicgdo por
- mayoria de razén. '

g). Conformidad del deudor:

 la fraccién III del mismo articulo 288 sefiala "que
‘el deudor haya manifestado por escrito su conformidad con la
existencia del crédito;"

o . Creo que esta caracteristica no necesita mayor ex—
plicacidn, pero tratando de profundizar en. la interpretacién'
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que se le puede dar, nos preguntamos, como y cuando debe ser
dada la conformidad del deudor acerca de la existencia del
erédito.

Se presenta el problema de saber, si dicha confor-
--midad debe de darla como resultado de la operacidén que se '
plantea entre la Institucién de Crédito acreditante y el acre
[ditado; si aceptamos que sea en este caso, la manifestacién
del deudor serd posterior al nacimiento del erédito mismo.

» Ahora bien, puede inberpretarse gme la conformidad
puede ser dada anterior al descuento y arguir que puede con-
sistir en los documentos mismos en que conste el reconocimien
to'y aceptacién del crédito por parte del.deudor.

: Por ser mds sencillo y evitar muchas formalidades,
pareceria que la segunda interpretacién es la nds cémoda, si-
guiendo la literalidad de la expresion de la disposicidn le~ ,
‘gal;'que usa la actividad subjetiva de "que haya manifestadb",v
no obstante, la intencién de legislador parece ser qQue consig

te an que el deudor recomozea en el momento y con ocasién de
la operacién de descuento, la existencia del erédito em su
“-contra, para el efecto de que pueda ser transferido al acre~
‘ditante, asi como el de proteger a éste.

No se refiere esta fraccién a la afectacién original
del crédito, ya que no se hablaria de "conformidad con la -
éxistencia del crédito" y en comsecuencia no seria necesaria
la disposicidn, ya que bastaria comprobvar la ex1stencia del
crédito y esto se deriva de las fracciones I Y III del mismo
 articulo 288.

“Por lo tanto debe ser expresamente, que el deudor
reconozca la exlstencla de su crédito, lo gue puede ser lleva

" do a cabo por el mismo acreditado, sin mencionar p hacer re-

ferencia que se piensa efectuar alguna operacién con algin-
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banca.

El aceptar pues, que la manifestacién del deudor sea
en las condiciones sefialadas representa su cumpliento, un trd
mite molesto y engorroso para el acreditante o para el acre-
ditado, mds cuando se trata de una operacién en que existan
muchos deudores y que las deudas sean de pequefia cuantia,

Ya que la donformidad del deudor serd dada en estos
términos, creo conveniente seflalar que en virtud de que la
transmisién de los créditos que se desean.descontar se efec-
tla por conducto de una cesidén, al cumplirse con el requisi-
~to analizado, se debe aprovechar y notificar al deudor dicha
. cesidn, ante dos testigos, cumpliendo as{ con lo establecido
en el articulo 390 del Cédigo de Comercio, dentro del capitu~
lo de las cesiones de crédito no emndosables, mismos que disyg
ne: "Ia cesidén producird sus efectos legales con respecto al v
" ‘deudor, desde que le sea notificado ante dos testigos". ’

h). Documento en que debe constar el contrato de
descuento
, El contrato de descuento deberd constar en pbliza,
dispone la primera parte de la fraccién III del articulo 288;
, eéto“supone.la intervencidn de un corredor piblico, persona
‘autorizada por la Ley para la formulacién de pélizas, articu-
1o 65 y siguientes y 82 del Cédigo de Comercio.

Dicha péliza produce los mismo efectos que las es- -
erituras pGblicas, en consecuencia, no obsta esto para que ‘
“‘dicho contrato se formule notarialmente.

i) Documentos que deben anexarse al contrato de deg
cuento s

Ia misma fraccibn, en su parte final exige que se
débanyacompaﬁar a dicho contrato "las notas o relaciones que
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expresen los crédltos descontados, con menclén del nombre y
domicilio de los deudores, del importe de los créditos, del
tipo de interés pactado y de los términos y condiciones de
pago"; el requisitar estos datos, es necesario.en el desarro-
llo de cualquier operacién crediticia, mds atn, tratdndose de
descuentos de créditos em libros, en atencidén a que los datos
recabados, serdn la base para el otorgamiento del erédito,

" que la institucién dara al descontante,

j). Garantia accesoria para el screditante -

Por Gltimo, la fraccién IV del mismo articulo 288
de la Ley, indica que el acreditado entregard al acreditan-
te letras, giradas a favor de éste (ltimo, mismas que serdn
a cargo de los deudores del descontador, que répresenten la
cuantia de los créditos cedidos a la institueidn y en los tér-
minos convenidos para cada crédito. '
Estas letras, dice la Ley, no tienen que ser pre-
sentadas a los deudores para su aceptacién o para su pago,
,eskdecir, no quedard obligado el acreditante a esa presenta—
“0ién, aungue resulte obvio pensar que as{ sea, pues la Insti-
tucién de Crédito, cuenta con el deudor y con el acredltado,

. como obligados solidarios.

Dichas letras, como menciona la parte final de esta
fraccibn, tiene una funcidn de garantia a favor del acreditan
fe, para el caso de que el descontataric no entregue al des-

contador, a su vencimiento, el importe de los créditos res-
pectivos.,  Asfi pues, la Institucién en caso de imcumplimiento
por parte'delyacreditado, contard con las letras giradas a su.
favor por dicho acreditado. ‘
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PRACTICA BANCARIA

Dentro de la préctica bancaria, aquellas opéracio-
nes que se han llegado a efectuar, se les ha dado la forma de
un contrato de apertura de crédito , pero no propiamente de
descuento de créditos en libros, sino una paertura de crédito
con garantia prendaria, es decir garantia constituida sobre

“los derechos de crédito gue tenga el acreditado sobre sus.

deudores.

Llevar a cabo la opesracién, le daria al acreditado
ciertas ventajas, sobre las demds operaciones de crédito que-
pudiera celebrar, mismas que explicaré a continuacién.

Sefialo como primera ventaja, el hecho de que exis-
te la posibilidad para la empresa, de consegulir este tipo

- de financiamiento sin afectar en garantia sus actives fijos,
- ni descontar su cartera de documentos mercantiles, claro,

siempre y cuando los créditos que haya ebierto en sus libros
sean legitimos y su recuperacidén sea factible, en este caso
el banco acreditante descansard principalmente en la solven-
cia de la empresa acreditada. ‘

Puede arguirse también, que sea esta operacidn,
una fuente fécil y constante para que la empresa obtenga ca-
pitales de trabajo y mantenga una situacidén continua de li-
guidez, evitdndose la necesidad de acudir a aumentos de capi-
tal, préstamos hasta cierto-punto usurarios o aquellos en que

" ge obligan a dar una garantia real, de la cual pueden carecer,

0 bien no es su demo constituirla; asimismo no estaria obli-

gado el comerciante a otorgar, como en muchas ocasiones,

fuertes descuentos a su clientela, por pronto pago.

La fuente de financiamiento de la empresa seria per
manente y constante, como lo son sus actividades de venta de
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mercancias o prestacién de servicios, con pagos diferidos.
-Ahora bien, para la institucién acreditante serfa
‘fac1l determinar en un momento dado, la situacidn financiera
- de la empresa, y le bastaria conocer los nuevos créditos que
concediera a su clisntela para continuar otorgdndole descuen
“{o.

et

Por Ultimo, me permito manifestar que esta figura
’ le da la facilidad al acreditado, de disponer libremente de
‘sus amoctivos fijos, asi como de sus inventarios de materias -
yrimas y de productos terninados, para la obtencidn de otra
clzse de financismiento. '

Yo obutznte lo expuesto en los pdrrafos anteriores,
como ye he expresado a través de este trabajo, en la préctica
bancariz de nuestro pais es de escasa aplicacidn, es mds, si
existe alguna, me atreveria a afirmar que se le puede cata-
logar como excepcional,

Cumplir con los requisitos fijados por le ley, re-
presenta tanto para la institucidn acreditante como para el
comerciante acreditedo, un trédmite engorresc, rolesto y len—
%0, provocando que embas partes desistan de su cclebracién.

P

las mismas instituciones bancarias, en la actuali-
dad, le han dado a la serie de servicios gue prestan la ima-
gen de Agiles y expeditos,'privéndoles, consecuentemente,‘el,
ypoder ofrecer a sus clisntes, esta operacidn, en iguales
circunstancias que las demds actividades que desarrolan.

Ademas de los a8pectos senalados, no muy ventaao— ‘
sos para celebrar este negocio auridlco, podemos apuntar como
‘otro motivo esencial, por el cual el mismo comerciante no ‘se

acerce a las instituciones de- credlto, con el deseo de sof
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licitarlo, es que en la mayoria de los casos; no tiene sus
libros en regla, o si los tiene, estos no se encuentran ac-
tualizados, adn més tiene la impresién de que puéde deparar

le peraulclos que sus datos contables sean ‘conocidos por di=-
chas instituciones.

Ahora bien, algunos comerciantes no obstante que
lleven sus libros en forma borrecta, los datos que tienen =—-
agsentados en ellos, no son tan reales como aparecen, pues por
lo general buscan ciertos beneflclos, que casi siempre son.
»de caracter fiscal.

Por estas consideraciones, creo que el descuento de
“eréditos en libros como egtd planteado en la ley, diffcilmen~
te pueda efectuarse em lo futuro. Pero si bien es cierta es-
ta afirmacibn, tambidn lo es que el estudioso del Derecho Mer=
cantil debe luchar para que la legislacidn se adapte a las
necesidades actuales de los comedrciantes y acordes a la rea~-

© lidad existente, tratando en todo momento porque desaparszcan
todas amquellas figuras jur{dicas obsoletas o cadicas que ain
lse encuentran reguladas por la ley.

Muchos aspectos creados por la costumbre, estdn en
espera de ser recogidos por alguna ley. Dentro_de este campo,
existen nuevos conceptos gque se tienen de las oOperaclones
" crediticias, sin ser aprovechados, en fin, se podr{an citar
innumerables motivos por los cuales considero‘que las leyes que
rigen la actividad mercantil deban estar en constante evolu-
'cién. ‘ :




CONCLUSION

Después de haber analizado en este trabajo, que es el
descuento de crdditos en libros, cual es su naturaleza jurfdi-
-ca, cuales son sus requisitos legales y como funciona en la
prédctica bancaria, pienso que en la actualidad, encuentro di-
ficil la realizacidén de este negocio jurfdico.

Al hacer esta firmacidn, me apoyo en las siguientes 
consideraciones: el comerciante, en México, adolece de muchos
vicios, entre ellos encontramos gue acostumbra no 1levar sus 1i
bros de contabilidad en forma adecuada, es decir, no los tiene
&l corriente y sus datos no se apegan & la realidad; asimismo .
tiene el temor de que los datos reales de su empresa sean cono -
‘ cldos por las Instituciones de Crédito.

Por lo gene:al, no cumple puntualmente con sus obli-

" -gaciones, puesto ques casi siempre se excede en el plazo fijamdo -

,‘para liquidar sus deudas, recurrlendo a constantes renovacio-
nes de documentos; esta s1tuac16n es producto de una cadena de

vicios, que principia cuasndo sus propiocs deudores no le cubren,
oportunamente sus créditos.

Ademds de estas circunstancias, debe tomarse en cuen |
- ta que el comerciante, desconoce la operacién de descuento de
créditos en libros y en muchas ocasiones, ignora que existe.

La causa prineipal de este hecho es gque  las Instituciones de
. Crédito y en espécial los Bancos, no le han dado la divulga~-

1 0ifn que amerita; dichas Instituciones no pueden promover sus
‘ bondades, en virtud de que, como lo expreso en pdginas anterio~
res, su publicidad esta encaminada en dar la idea de rapidéz en
la prestacidén de sus servicios y la tramitacién de este nego—
.cio es lenta, engorrosa, etec.

la solucidn a los aspectos mencionados en los parra-
fos anteriores; seria, por un lado sanear al comerciante de v
estos vicios, labor que corresponde a todos aguellos que tie-—
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nen, -en alguna forma, relacién con su actividad, como lo son

las mismas Instituciones de Crédito y el profesionista especia-- "
lizado en la materia contable.

Por otro lado, las Instituciones de Crédito, deberian
darle una real'y positiva difusién, indicando al comerciante las
ventajas financieras que ofrece su realizacién. Pero, la figu
ra jurfdica analizsada, no esté en condiciones propias de ser
ofrecidas en las mismas circunstancias gque sus demds servicios,
en virtud, de que su reglamentacidén juridica la priva de agi-
lidad. '

En consecuencié, es necesario que, por los medios
adecuadds, se logre que sus caracteristicas estén de -acuerdo con
el desenvolvimiento comercial existente, que se,reéojan los
aspectos creados por la costumbre y se le de accesibilidad, pa
ra hacer factible su realizacién préctica; de lo contrario, es'

‘posible que en lo futuro desaparezca de nuestra legislaciédn.

Sobre su aspecto jurfdico, me adhiero al pensamiento

vde algunos tratadistas, para considerar gque el descuento de
"eréditos en 1libros es un contrato de naturaleza especial y de-

vbe asimilarse a las diferentes formas de los contratos de aper

tura de crdédito, como una especie de los mismos.

Asimismo debe encuadrarse dentro de esos mismos conw
tratos la reglamentacién juzidica del descuento de’ documentos,
que como vimos; la ley solo hace referencia a ésta operaciénm,
en disposiciones aisladas.

Mi deseo no se limita lUnicamente.a pensar que se de-
be modificar la regulacién.juridica vigente del descuento de

‘eréditos en libros, para adaptarlo a las necesidades modernas.

Podemos lograr que nuevas operaciones, nacidas al amparo de -

' paisés como Estados Unidos e Inglaterra, sean acogidas por nueg‘
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tro derecho y desaparecer dquellas figuras obscletas conserva—
das aln en nuestra legislacién.

‘Estas operaciones-es obvio mencionar, han proporcio-— -
nado, a dichos paises, el auge comercial que es evidente, por
1o cual considero deben adaptarse a nuestro gistema mercantil.

‘ Cito como ejemplo de estos nuevos negocios juridicos,
al llamdo Factory; consistente en un acuerdo continuo estable-
cido entre un comerciante, que podria llamarse acreditado, y
una empresa Factory, en ocasiones institucién de crédito.

En virtud de -este éontrato, el PFactory, absorbe la
sctividad normalmente realizada por el departamento de crédito
¥y cobranzas de la empresa, estudia e investiga al sujeto de
-erédito de su cliente (acreditado), para indicarle a quien y ba
jo que condiciones debe otorgarle erédito, ¢ bien negarselo;
en’casovafirmativo, otorgado el crédite al tércero, el Factory
~asume la responsabilidad sobre dicho ecrédito y los riesgos de-

" rivados del mismo, por lo cual inicialmente deberd cobrar nor-
melmente el crédito o si la situacién lo requiere hard el cobro
‘ judiciélmente, sin pérdidas para su cliente, en virtud de que
pof él contrato celebrado con el Factory éste compra la carte- .
ra total de los créditos concedidos por su cliente, el cual con
tard con efectivo por cade operacién realizada. En caso de
‘que el cliente de la empresa Factory otorgara un erédito, sin
el consentimiento de éste, el rissgo serid asumido por el prnme
- ro, Sin tener la ventaja de contar con efectivo antes de su
vencimiento.

Como observamos, ésta operacién adaptada a las necesida-
des del comer01ante, en México, ademds de las ventajas apuntadas
- para quienes intentaran realizar el descuento de créditos en
libros, tendrian las mencionadas en el parrafo ‘anterior.
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A grandesrrasgos he tratado.de describir una de las
actividades que han cobrado verdera importancia en los cita-
dos paises, pero no debe estar lejano el dfa em que se asimi-
len a nuestro derecho, por los conductos debidos.

Este es un clﬁro ejemplo de la desproporcién gque

existe entre los movimientos comerciales nacidos a cada mo-

manto pomo producto de . la costumbre mercantil y las leyes que
rigen la materia. ‘
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