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INTRODUCCION 

Uno de los aspectos más importantes en el ámbito em­

presarial es el aspecto financiero, ya que de él emanan -

los beneficios que sobre sus inversiones los accionistas 

desean obtener. Por dllo ee esencial la creación de progra 

mas, políticas y objetivos que permitan una organización -

adecuada, la cual será la base para una efectiva toma de -

decisiones, 

Aún cuando las empresas se dediquen a la misma activi 

dad, la toma de decisiones para efectos de su estructura -

financiera será diferente en cada cosa porque dependerá d9 

las características esenciales que en cada una ee definan. 

Por lo cual, trato de no dar una descripci6n limitati 

va, sino simplemente enunciativa de loa efectos del arren­

damiento que financieramente afectan a las empresas, 

El arrendamiento financiero es un contrato, que en ~'.f 

xico, su utilizaci6n ha tenido mucho auge debido a las veu 

tajas tanto financieras como fiscales que ofrece a las em­

presas que de acuerdo a sus características opten por ha-­

cer uso de este ti?o de contrato, 

El presente trabajo ésta enfocado a conocer las dife­

rentes interpretaciones del aspecto contable y fiscal que 



ha habido por parte de las empresas que reali2an este tipo 

de operaciones. 
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CAPITULO I 

"MARCO HISTORICO GENERAL" 

Toda compailía que quiera mantenerse dentro del merca­

do de la competencia necesita contar con adecuados costos 

de producción, los cuales deben ser mejorados constantemen 

te para poder competir en el mercado; una de las formas de 

conseguir ésto, es mediante la utilización de un equipo mQ 

deme, el cual si uno lo compra puede suceder que al poco 

tiempo de haber realizado esta operación el bien ya se en­

cuentre obsoleto debido a las constantes innovaciones de -

la técnica y de los sistemas; una ayuda para este problema 

lo dan las compañías arrendadoras, por que sin tener uno -

que hacer un fuerte desembolso se puede lograr obtener en 

en forma inmediata el equipo adecuado para lograr sus nec! 

sidades y poderlo estar renovando cada determinado tiempo, 

Osea que el arrendamiento es en sí una medida muy convin-­

cente, ya sea para compañías en general como para particu­

lares, por que pagando una cierta cantidad cada determina­

do tiempo se puede disfrutar del equipo como si fuera pro­

pio. 

Además en ciertos casos se necesita recurrir a una -­

Institución de Crédito para solicitar un préstamo para la 

adquisición del equipo, el cual al existir el arrendamien-
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to no hay necesidad de hacer ésto, porque en realidad la -

compañía arrendadora nos esta financiando la operaci6n. 

El C6digo Civil, en su artículo 2398, define el arren 

damiento como sigue: "Hay arrendamiento cuando las dos pa.r 

tes con~ratantes se obligan recíprocamente, una a conceder 

el uso o goce temporal de una cosa, y la otra a pagar por 

ese goce o uso un precio cierto". 

Desde el punto de vista de las empresas se nuede de-­

cir que el Arrendamiento Financiero es: La prestaci6n tem­

poral de un bien para su uso o disfrute, con la obligaci6n 

de reintegrarlo en un plazo determinado y por el cual se -

paga una contraprestaci6n denominada "renta". 

Las definiciones anteriores están formadas por los si 
guientes elementos: 

a) El "arrendador" es la persona que entrega el bien 

a cambio de una contraprestaci6n determinada, 

b) El "arrendatario" es la persona que hace uso o di,!!. 

frute del bien arrendado. 

e) El "bien o cosa" que se da en uso, 

d) El "precio" que se paga por el uso del bien, que -

puede ser dinero o en cualquier cosa equivalente, 

con tal de que sea cierta y determinada, 

El arrendamiento se divide en: 

- Arrendaml.ento de bienes muebles; y 

- Arrendamiento de bienes inmuebles, 

En este trabajo nos vamos a enfocar al arrendamiento 

de bienes inmuebles: el cual puede ser de tipo puro y de 

tipo financiero (más especificamente a este tema), 
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Arrendamiento Puro: 

Es un contrato por medio del cual el arrendatario se 

obliga a pagar rentas por un plazo determinado a cambio -

del uso o goce de un bien mueble y al término de dicho -­

plazo el bien vuelve a quedar a la libre disposici6n del 

arrendador, 

Arrendamiento Financiero• 

Es una nueva forma de financiamiento el cual permite 

a las empresas utilizar loa activos fijos ajenos para su 

uso a largo ·plazo sin tener que recurrir a los créditos -

normales, o sea que en este tipo de arrendamiento, una de 

las partes se obliga a entregar el bien mueble durante un 

plazo determinado previamente pactado; al final del cual -

se deberá trasladar su dominio a la otra parte a cambio de 

un precio simbólico establecido en el propio contrato, o -

bien volvérselo a arrendar a cambio de un precio menor, -­

del precio del mercado, 

Principales elementos del Arrendamiento Financiero: 

- El arrendador o sea la persona que entrega el bien 

para su uso. 

- El arrendatario que es la persona que recibe el bien 

para su uso o goce. 

- El plazo de arrendamiento, o sea el tiempo de dura­

ci6n del contrato, 

- Los t!tulos de crédito que el arrendatario, cubre -

en vencimientos periódicos al arrendador por conce~ 

to de rentas, 

- La opci6n de compra a que tiene derecho el arrenda­

tario al finalizar el contrato de arrendamiento, 
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Algunos industriales éstan haciendo uso del arrenda-­

miento, nara su crecimiento, como una forma de financia--­

miento, Sin embargo se tiene la idea de que las promesas 

hechas en loa arrendamientos no son tan obligatorias como 

las promesas hechas en la creación de nasivos, necesario -

para la adquisición de dichas propiedades. Aún cuando no 

aparezcan en el Balance General, ni en el activo ni en el 

pasivo, las promesas de pagos en caso de arrendamiento ti! 

nen una gran similitud con la deuda, Ahora bien, en caso -

de incumplimiento de arrendamiento, las consecuencias son 

distintas de la deuda garantizada: pues el arrendador en -

caso de incumplimiento recobra la propiedad arrendada y ú­

nicamente podrá reclamar por dañoe y perjuicios, mientras 

que en caso de incumplimiento de una deuda o de una oblig! 

ción que estuviera garantizada, por ejemplo una hipoteca, 

no se podrá entrar en posesión del bien constituido en ga­

rantía, sino mediante un mandamiento judicial, 

Los partidiarios del arrendamiento financiero argumen 

tan que la meta de una buena dirección es obtener activo -

en caja, no activo fijo; el arrendamiento financiero con-­

serva en movimiento el capital, al cual puede dársela otra 

aplicaciones, tales como: aumentar el equipo productivo de 

la compañía, ampliar la planta, pago de pasivos, etc. 

El Arrendamiento Financiero, cuenta con las siguientes 

características: 

l.- El arrendamiento no es cancelable por ninguna de 

las partes, en un plazo determinado, que por lo -

regular se extiende por un largo período, general 
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mente este periódo comprende una gran parte de la 

vida económica del activo arrendado, 

2,- El arrendamiento financiero es un arrendamiento -

neto, El arrendador proporciona los fondos para -

comprar el equipo; el arrendatario deberá estar -

de acuerdo en cuidar del equipo, de su mantenimi~n 

to, pagar impuestos sobre la propiedad arrendada 

y pagar la renta al arrendador. Es decir que el -

precio del arrendamiento incluirá el costo del m~ 

tenimiento y conservación, así como tambián aegu-. 

ros y gastos adicionales que ocasione el bien a-­

rrendado, 

3.- La propiedad arrendada no se considerará y mostr~ 

rá como un activo de la empresa y de lns obliga-­

cienes periódicas de pagar la renta no represent~ 

rán un pasivo hasta que llegue a su vencimiento. 

4.- El arrendatario tiene derecho al uso de la propi~ 

dad, mientras que el arrendador tiene en su poder 

el título legal de dicha propiedad, Es decir que 

el título de propiedad del bien arrendado estará 

a nombre de la persona o de la empresa arrendado­

ra. 

5.- El valor de la renta ae· determinará do inodo que -

el arrendador además de poder recuperar el costo 

del equipo, obtenga un rendimiento sobre su inve~ 

sión. 

6.- Esta característica se refiere a la opción de com 

pra por parte del arrendatario, en poder, después 
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de que termine el nlazo estipulado en el contrato 

de arrendamiento, seguir usando el equipo arrend~ 

do a una cuota más baja que la cuota anterior, -­

por medio de la renovación del contrato, que gen! 

ralmente es el medio más usado; o bien podrá op~­

tar por adquirir el equipo arrendado al terminar 

el plazo que se estipuló en el contrato, por una 

parte de su valor real. 

A) Fuentes para celebrar contratos de arrendamiento, 

En nuestro país con una economía en constante movimi­

ento, los mercadoo actuales, altamente competitivos y en -

continuo desarrollo hacen que los empresarios estén alerta 

siempre y en constante tensión, para conservarse en los -­

primeros lugares frente a la competencia anteriormente ci­

tada, Esto implica mayores inversiones en Activo Pijo, es 

decir requieren nuevos equipos y tecnología moderna para -

as! asegurar la reducción de sus costos. 

Los recursos propios con que cuenta una empresa no 

pueden cubrir estas necesidades; entonces el empresario ºB 

tará por obtener los fondos que necesite a través de fuen­

tes externas, Sin embargo el crédito que escoja no sería -

el adecuado, es decir los plazos y condiciones estipulados 

no serían convenientes en comparación con el arrendamiento 

pues al adquirir el activo fijo estará sujeto a una absol! 

cencia rápida debido a los adelantos que se realizan en di 

seño y operación, as! como el costo de la maquinaria nueva 

incrementada por la inflación hacen que nara el emoresario 

probablemente no sea costeable adquirir la propiedad del -
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activo fijo, ya que como anterionnente se mencionó, nos in 

teresa la utilidad proveniente de su uso no de su propia-­

dad. Por tanto el empresario de acuerdo a sus necesidades 

tendrá la alternativa de adquirir la propiedad del activo 

o arrendarlo. 

B) El arrendamiento financiero como fuente de finan-­

ciamiento. 

Para efectos de nuestro análisis, supondremos que la 

empresa que considera la posibilidad de usar el arrendami~n 

to financiero, es por que también tiene la posibilidad da 

obtener un crédito a largo plazo; ésto es, su palanca fi-­

nanciera (Relación da su Pasivo con el Capital Contable), 

no es excesivamente alta. Esto implica dos situaciones muy 

convenientes para nuestro análisis, 

l. El costo del crédito adicional no tenderá a ser -­

exageradamente alto, con relación a loe nonnales en el mal: 

cado. 

2. No se considerará la necesidad de aportaciones ad1 

cionales de los accionistas, mediante una emisión de acci2 

nea u obligaciones, Este supuesto es bastante realista, -­

pues si la empresa está en situaciones difíciles para con­

seguir crédito, también lo estará para contratar un arren­

damiento financiero. Aunque desde el punto de vista legal, 

el arrendamiento financiero y un crédito no son semejantes 

esnecialmente en caso de insolvencia o quiebra; desde el -

punto de vista financiero, le daremos el mismo tratamiento 

pues suponemos que la empresa crecerá y se perpetuará en -

su mercado. 
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Adicionalmente, suconemos que la administraci6n ha 

llegado a la decisi6n de llevar a cabo una determinada in­

versi6n que es deseable en sí misma y en principio, es la 

más ventajosa de su cartera de proyectos, de aquí que la -

rutina de una evaluaci6n de proyectos ya ha sido realizada 

por lo que pasaremos directamente a la evaluaci6n de sus -

fuentes disponibles de financiamiento. Se.pretende conocer 

cúal fuente es la que brinda las mejores condiciones de o­

peraci6n para la empresa, 

Dichas condiciones estarán influidas por elementos 

tanto cuantificables como no cuantificables, La administr~ 

ci6n debe conocer y evaluar todos los elementos que impli­

que una fuente dada. 

La fuente 6ptima de financiamiento será la que brinda 

a la empresa un costo menor. Primeramente la administra--­

ci6n deberá decidir si el financiamiento adicional lo deb! 

rá de obtener de sus duefios a través de la emisi6n de ac-­

ciones o a través de acreedores. 

Esto requiere un análisis de la disoluci6n de rendi-­

miento por acci6n, sin embargo, la variable soluci6n no es 

el único criterio a considerar, aún en determinadas circun 

tancias, la explotaci6n del capital de los duefios es impe­

rativa. 

Si la administraci6n se ha decidido por un financia-­

miento a través de acreedores la posibilidad de utilizar -

un arrendamiento financiero se presenta. Así, la alternat1 

va será entre un préstamo a largo plazo o arrendamiento f1 

nanciero. La ventaja entre una y otra estará en funci6n de 
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la distribución en el tiempo de los ryagos por financiamieu 

to, más que por la tasa de in•erés, cargada en ol contrato 

Esto se debe a que la empresa obtiene un rendimiento de 

sus recursos y este aumentará entro mayor tiemno disponga 

de ellos o más rápida le sea válida su devolución. 

El procedimiento que se sigue para hacer uso del a--­

rrendamiento financiero es el siguiente: (Me estoy refiri­

endo en este caso al hablar de arrendadores a Empresas A-­

rrendadoras de Activo Pijo, en especial a maquinaria, equ!_. 

pode producción, equipo de oficina, vehículos, etc.). 

La empresa arrenda•aria envía una solicitud denomina­

da de "Arrendamiento" a la empresa arrendadora, donde se -

hace una descripción detallada del Activo Pijo que se de-­

sea arrendar, así como también la dirección de la empresa 

arrendataria, tino de negocio, periodo del arrendamiento, 

lugar donde se instalará el activo fijo, en caso de ser m! 

quinaria de producción, etc., así como también el nombre -

del propietario del inmueble, donde se instalará el equipo 

o bien que se .vaya a arrendar, 

Dentro de la descripción del activo fijo que se vaya 

a arrendar, se incluirá el nombre y dirección del fabric~ 

te, así como también el modelo de dicho bien y si se requ!_ 

ere con detalles específicos. 

Es decir, la empresa arrendataria escogerá al ~revee­

dor, si así lo desea y seleccionará el bien y, la compañía 

arrendadora lo adquirirá y se lo dará en arrendamiento. El 

proveedor podrá ser del país o extranjero. 

El valor de las facturas será el mismo precio neto 
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que se de a la empresa arrendadora y toda la documentación 

corresnondiente será a nombre de dicha empresa¡ el valor a 

que se de a la arrendataria incluirá todo lo referente al 

mantenimiento y gastos adicionales, 

En caso de que se arrienden vehículos para uso de la 

empresa arrendataria, los trámites referentes a placas, pa 

go de tenencia, registro, así como también los seguros, S! 

rán tomados por cuenta del arrendatario. Los seguros serán 

tomados por el arrendador pero con cargo al arrendatario. 

Las garantías que ae obtengan del fabricante o del -­

proveedor se extenderán a la empresa arrendataria con los 

mismos efectos y fuerza, como si el activo fijo fuera ad-­

quirido directamente por el arrendatario de dichos fabri-­

cantes o proveedores. 

Una vez acentada la solicitud de arrendamiento y he­

chas las inveatigaciones por parte del arrendador, como la 

solvencia de la empresa arrendataria, principalmente, se -

procederá a realizar el contrato de alquiler o arrendamien 

~. 
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CAPITULO II 

"MODALIDADES Y TIPOS DE ARRENDAMIE!ITO" 

A) Modalidades del Arrendamiento Financiero, 

El contrato de arrendamiento financiero puede presen­

tar muchas modalidades diferentes debido a que, siendo un 

contrato de derecho privado, se elabora mediante la libre 

voluntad de lns partes, Sin embargo podemos agruparlos con 

forme a las modalidades más usadas en la práctica. Dentro 

de dichas modalidades, se encuentran las siguientes, según 

las agrupa Zilli F. z. (1): 

l.- Arrendamiento Financiero Neto, 

Esta modalidad ea presenta cuando se estipula que los 

gastos relacionados con el aprovechamiento del bien, sean 

a cargo del arrendatario, Dentro de loe principales gastos 

se encuentran los gastos de instalación, imoueetos y dere­

chos de importación, seguros de daños, mantenimiento, etc, 

(l) Zilli F. z. "El Arrendamiento Financiero en México", 

publicado por ANDA (Asociación Nacional de Distribui­

dores de Automóviles), Máxico, D. F. 1970 pp. 8-9 
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2,- Arrendamiento Financiero Global, 

Es un contrato inverso al anterior; es decir, los g"!!, 

tos de mantenimiento, seguros, impuestos, etc., los cubre 

el arrendador y por lo mismo estan comprendidos en el mon­

to de las rentas estipuladas. 

3.- Arrendamiento Financiero con Opción de Compra, 

En esta modalidad el arrendatario tiene derecho a la 

opción de comprar el bien al finalizar el plazo del contr~ 

to a cambio de un precio simbólico pactado previamente. 

4.- Arrendamiento Ficticio. 

Esta modalidad también se conoce como Compra-Venta y 

Arrendamiento Posterior, A través del arrendamiento ficti­

cio una empresa vende un activo de su propiedad a una a-­

rrendadora, misma que arrienda el mismo activo a dicha em­

presa, la que se lo vendió inicialmente, Es decir, que la 

empresa arrendataria no necesita adquirir activos fijos, -

ya que los tiene, pero necesita de fondos adicionales para 

operar, por lo que vende y arrienda el equipo al mismo ti• 

empo, .con J.o que no pierde la posesión del bien,·pero si -

obtiene capital de trabajo adicionales, dependiendo de las 

condiciones del contrato puede obtener además, beneficios 

fiscales por la depreciación acelerada del equipo. 

B) Tipos da Arrendamiento Financiero. 

Prácticamen·te todos los convenios de financiamiento -

por arrendamiento caen dentro de éstos tres princinales ti 

pos de arrendamiento financiero: 

1,- Arrendamiento de venta y arrendamiento simultáneo 

2,- Arrendamiento operativo, 
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3.- Arrendamiento directo. 

l.- Arrendamiento de Venta. y Arrendamiento Simultáneo 

Bajo un contrato de venta y arrendamiento, una empre-

sa propietaria de terrenos, equipo, edificios·, etc,, vende 

sus propiedades, por lo general el activo se vende aproxi­

madamente a su valor de mercado, a una institución financi 

era y simultáneamente ejecuta un contrato para volver a a­

rrendar la propiedad durante un periodo específico bajo 

t~rminoa específicos. La Institución Financiera podría ser 

una compañía de seguros, un banco comercial, un inversio-­

niata individual o una compañía especializada en arrenda-­

mientoa, 

La emryreaa recibe el precio de venta en efectivo y el 

uso econ6mico del activo durante el periodo básico de arr~ 

damiento, A su vez acepta, mediante contrato realizar pa-­

gos peri6dicoa por arrendamiento t renuncia a la propiedad 

del activo. Como resultado de ásto, el arrendador obtiene 

cualquier valor residual que pudiera tener el activo al fi 

nalizar el periodo de arrendamiento¡ mientras que antes e! 

te valor hubiera sido realizado por la empresa. La compa-­

ñía puede obtener una ventaja fiscal sobre las utilidades 

si el activo incluye un edificio propio, Aunque el terreno 

no es depreciable y es propiedad directa de la empresa, 

los pagos por arrendamiento son deducibles de impuestos 

por lo que la empresa, en forma indirecta, puede amortizar 

el valor del edificio. 

El olan de venta y arrendamiento simultáneos contitu­

ye una alternativa para una hipoteca, El vendedor o erren-
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datario recibe inmediatamente el precio de lo pagado por 

el comprador o arrendador; así mismo el arrendatario reti~ 

ne el uso de la propiedad, esta paridad existente en los -

Préstamos llega hasta el programa de pagos de arrendamien­

to, es decir que, un contrato de pr~stamo hipotecario, la 

Institución Financiera recibiría normalmente una serie de 

pagos iguales, exactamente suficientes para amortizar el -

préstamo y para proporcionar una tasa específica de rendi­

miento sobre la inversión. Un contrato de venta y arrenda­

miento simultáneo, los pagos del arrendnmiento se estable­

cen exRctamente de la misma manera: los pagos son suficien 

tes para devolver la totalidad del precio de compra al in­

versionista, más un rendimiento estipulado sobre la inver­

sión. 

2,- Arrendamiento Operativo. 

Los arrendamientos operativos son conocidos también -

por arrendamientos de servicios, éstos proporcionan mante­

nimiento y financiamiento, Uno de los precursores de este 

tipo de contratos es la I.B.M. ( Internacional Business M~ 

chines, Co. ). Las computadoras y las máquinas copiadoras 

junto con los automóviles y camiones son los principales -

tipos de equipos en los arrendamientos operativos. 

Estos arrendamientos implican que el arrendador man­

tenga y de oervicio al equipo arrendado y el costo de este 

mantenimiento están incluidos en los pagos del nrrendamien 

to. 

Una característica de este tipo de arrendamiento ·es -

que la inversión no queda completamente amortizada; es de-
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cir que, loa pagos requeridos bajo este tipo de contrato -

no son suficientes para recuperar la totalidad del costo -

del equipo. Por el contrario el arrendador tiene la expe~­

tati va de recuperar todos los costos en forma exacta y tc¡­

tal en los pagos subsecuentes que le hagan al renovar el -

contrato, en caso de que el contrato se hubiera pactado -­

por un periodo más corto que la vida esperada del equipo, 

o bien mediante la venta de dicho activo, 

Este tipo de arrendamiento tiene una característica -

exclusiva, es una cláusula de cancelaci6n que concede al -

arrendatario el derecho de cancelar el arriendo y devolver 

el equipo antes de la expiración del contrato de arrenda-­

miento. Esta es una consideración de importancia relevante 

para el arrendatario pues significa que puede devolver el 

equipo si el progreso tecnológico lo vuelve obsoleto, 

3,- Arrendamiento Financiero Directo, 

Conocido también como Arrendamientos de Capital, se -

diferencia de loa arrendamhntoa operativos en que : a) No 

proporcionan servicio de mantenimiento; b) No eon cancela­

bles; y c) Son amortizables totalmente (el arrendador reci 

be pagos de renta iguales al precio total del equipo arrea 

dado). 

El arrendador es, generalmente, una compañía de segu­

ros, aunque pueden intervenir bienes ra!cea y un banco co­

mercial ( que desde 1963 fueron autorizados para ofrecer -

arrendamiento directo ) o una compañía especializada en a­

rrendamientos, si la propiedad arrendada ea equipo; es de­

cir que éstas financian la compra del equipo, 
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El contrato común de este tipo de arrende.miento incl~ 

ye los siguientes pasos: 

a.- El arrendatario selecciona los activos especifico 

que requiere, luego negocia.el precio y las condiciones de 

entrega con el fabricante, 

b,- La empresa usuaria conviene con el arrendador que 

este adquiera el equipo del fabricante o distribuidor, así 

el arrendatario ejecuta simultáneamente un convenio de a­

rrendar el equipo a la Instituci6n Financiera. 

Las condiciones del arrende.miento estipularán la amor 

tizaci6n total del costo de la inversión más una tasa de -

rendimiento sobre el saldo insoluto, Al arrendatario gene­

ralmente se le da una opción de renovar el contrato de .a­

rrendamiento a una tasa reducida al expirar el arrendamien 

to básico; el arrendamiento básico no puede eer cancelado 

a menos que se liquide el total que se deba a la institu-­

ción financiera. 

El arrendamiento directo es narecido a los contratos 

de venta y arrendamiento simultáneos, pero la principal di 

ferencia estriba en que el equipo arrendado es nuevo y el 

arrendador lo compra de un fabricante en lugar de al arren 

datario-usuario. 

O) Arrendamiento Apalancado, 

Esta forma de financiamiento de activos requiere un -

gran desembolso de capital. En contraste con las anterio-­

res formas de arrendamiento que se han visto, y que se 11~ 

van a cabo entre dos partes, y en cambio en este sistema -

son tres los participantee que toman parte: (2) 
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l. El arrendador o particinante con el capital. 

2, El arrendatario. 

3. El prestamista. 

Dosde el punto de vista del arrendatario, no hay dif~ 

rencia alguna entre el arrendamiento apalancado y cualqui­

er otro tipo. El firma un contrato en el que se compromete 

a realizar pagos periódicos sobre el periodo básico de a­

rrendamiento y, a cambio, recibe el derecho de usar el ac­

tivo ese tiempo. 

Sin embargo, sí se producen cambios en el papel del -

arrendador. Este adquiere el activo de acuerdo con los té~ 

minos del contrato de arrendamiento y financía su adquisi­

ción en narte, mediante una inversión en capital, digamos 

de un 20% (de aquí proviene el nombre de participante de -

capital), El 80% restante proviene de uno o varios presta­

mistas a largo plazo. 

Se acostumbra garantizar el préstamo mediante una hi­

poteca sobre el activo y con la cesión del arrendamiento y 

los pagos del mismo, 

Por eer dueño del activo, el arrendador tiene derecho 

a deducir todos los cargos por depreciación que supone el 

activo, así como utilizar la totalidad del crédito fiscal 

a l:a inversión. El patrón del flujo de efectivo del arren­

dador suele comprender: 

a) un flujo de salida de efectivo el momento de la 

comnra del activo, lo que representa su participación de -

capital menos el crédito fiscal a la inversión. 

(2) JAMES VAN HORNE. "Adminisuación Financiera" 1988 
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b) un periodo de flujos de entrada de efectivo, repr! 

sentados por los pagos del arrendamiento y los beneficios 

fiscales, menos los pagos de la deuda (principal e intere­

ses), 

c) un periodo de flujos de salida netos de efectivo -

durante el cual la suma de los pagos por arrendamiento y -

los beneficios fiscales es inferior a los pagos que se de­

ben hacer por la deuda, dados los decrecientes beneficios 

fiscales, 

Si al finalizar el periodo del arrendamiento queda al 
valor residual, éste por supuesto representa un flujo de -

entrada en efectivo del arrendatario,. 

Desde el punto de vista del arrendador, la inversi6n 

de los signos de los flujos de efectivo, de negativos a P2 

sitivos a negativoa, da lugar a la posibilidad de tasas in 
ternas de rendimiento mÚltiples. 

Aunque al principio el arrendamiento apalancado puede 

parecer más complicado que el convenio de venta y arrenda­

miento simultáneo o el arrendamiento directo, cuando en 

realidad se reduce a ciertos conceptos básicos que, desde 

el punto de vista del arrendatario, se puede analizar en -

la misma forma que cualquier arrendamiento. 

1 

\ 

1 

! 
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CAPITULO III 

"ASPECTO ECONOMICO DEL ARRENDAMIENTO" 

A) Evaluación Financiera de los Proyectos de Inver­

sión. 

El análisis de cualquier proyecto de inversión debe -

incluir el régimen y análisis fiscal, tanto de la empresa 

como del proyecto, as! como el análisis financiero de la -

operación, ya que de las cargas fiscales del proyecto afe~ 

tarán invariablemente el costo del financiamiento y, por -

consiguiente influirán en forma determinante en la torna de 

decisiones financieras de la empresa. 

Para evaluar algdn proyecto de inversión, así como la 

forma de financiarlo, es necesario hacer una serie de est~ 

dios previos tendientes a determinar el mejor equipo a ad­

quirir para después estudiar cuál es la mejor herramienta 

de financiamiento. 

Antes de pasar a explicar cuales estudios nos ayudan 

a determinar cual es el mejor equipo, debemos analizar loa 

conceptos de Costo de oportunidad y de Costo ponderado de 

capital, para así entender mejor los estudios de inversión 

- Costo de Oportunidad, 

Normalmente hay varias inversiones potenciales dispo-
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nibles en cualquier momento y el inversionista considera -

un número limitado de ellas, Después de hacer una serie de 

ajustes por los difersntea rieagos de las inversiones, se 

hace un rango de ellas, desde las más atractivas hasta la 

menor, Entonces el inversionista invertirá sus fondos en -

la de mayor rendimiento. Si se le ofrece una inversión, el 

debe compararla con la mejor alternativa existente. Si él 

toma la nueva inversi6n, debe considerar la oportunidad de 

invertir en la mejor de las alternativas anteriores. Por -

lo tanto, Costo de Oportinidad significa rendimiento do la 

mejor alternativa anterior que se desechó por invertir en 

una nueva y mejor inversión. Es decir, el rendimiento do -

la mejor alternativa existente eo el Costo de oportunidad 

de invertir en una nueva y mejor alternativa. 

- Costo Ponderado de Capital. 

Para fines de evaluaci6n de proyectos de inversi6n, 

el Costo ponderado de capital es la tasa de descuento que 

sirve de límite mínimo para analizar el reniimiento de los 

recursos financieros a asignar; es decir, es la tasa míni­

ma de rendimiento que oe necesita para justificar el uso -

de cenital en un proyecto determinado. El costo de capital 

se obtiene de la ponderaci6n de distintos costos de los p~ 

sivos que tiene la empresa, incluyendo el costo que impli-

(3) Franco Diaz Eduardo. "Diccionario do Contabilidad" 

México, D, F. 1983. 
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con los dividendos generados por el capital propio de la 

empresa. 

Existen muchos métodos de análisis, para determinar -

el mejor equipo de financiamiento, sin embargo los más im­

portantes y representativos son: 

a) Periodo de Recuperaci6n de la Inversi6n a Valor 

Presente. 

Consiste en determinar los flujos netos del proyecto 

anualmente (Ingresos generados en efectivo menos todos los 

gastoe relativos, también en efectivo) y traer éstos a va­

lor presente a una tasa de descuento similar al costo de -

oportunidad de la empresa, tasa interna de rendimiento o 

costo ponderado de capital de la empresa. De ahí se obtie­

ne el plazo en que los flujos del proyecto cubrirán las in 

versiones del mismo. 

b) Tasa Intérna de·;Rendimiento. 

Se procede a determinar los flujos netos del proyecto 

anualmente;· comparando el valor presente de éstos a distin 

tas tasas de descuento con el valor presente de las inver­

siones realizadas, hasta igualar unos y otros. La tasa de 

descuento a la que se igualen dichos valores presentes, s~ 

rá la tasa de rendimiento del proyecto. Si esta tasa es s~ 

perior al costo de capital de la empresa o superior al co~ 

to de oportunidad de la misma, el proyecto es aceptable. 

c) Valor Actual. 

También es necesario determinar los flujos del ¡iroye2_ 

to anualmente, traerlos a valor presente a la tasa de des­

cuento determinada según el costo de canital o de ooortuni 
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dad de la empresa, y compararlos contra el valor presente 

de las inversiones realizadns 1 descontadas a esa misma ta­

sa, Si la diferencia es positiva (cuando el valor presente 

de los flujos anuales es superior al valor presente de las 

inversiones) el proyecto es aceptable. 

B) Consideraciones para arrendar equipo con opción de 

compra. 

Dada la complejidad e importancia del arrenda:niento -

financiero como herramienta de financiamiento, los prospe~ 

tos a utilizarlo deben analizar las implicaciones, venta­

jas y desventajas, tanto desde el punto de vista financie­

ro como fiscal, con el objeto de considerar los pormenores 

del contrato y no tomar una decisión equivocada. 

El análisis que a continuación se presenta, separa 

las consideraciones financieras de las fiscales, con el 02 

jeto de facilitar su análisis: pero, cabe aclarar, que am­

bos aspectos eiempre van unidos, ya que la repercusión fi~ 

cal del contrato afectará, invariableme te, el resultado -

financiero de la operación; es decir, el impacto del con­

trato en los impuestos de la empresa repercutirá en el an~ 

lisis financiero se la operación (costo de financiamiento) 

por lo que todo análisis financiero sobre cualquier proye~ 

to de inversión deberá incluir el e.horro o aumento de los 

imouestos corporativos generados nor esta oneración en par 

ticular. 

l) Consideraciones Financieras, 

Muchas son las consideraciones financieras que anali­

zar el arrendamiento al adquirir equino nor medio del arr! 
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damiento financiero. Da dichas consideraciones son prenon­

derantes las siguientes: 

a) Capital de Trabajo, 

Antes de analizar este aspecto, primero explicaré el 

significado genérico del ténnino "Ca0ital de Trabajo". 

Como Canital de Trabajo, se entienden loa activos ci~ 

culantes o disponoblee de la empresa, como por ejemplo, el 

efectivo existente en bancos, cuent~• por cobrar a cliente 

. inventarios, •te, 

Es decir, son los recursos con los que cuenta la em-­

presa para que sus operaciones normales y diarias, Asimis­

mo, existe el término "Capital de Trabajo Neto", que ea la 

diferencia entre los activos circulantes o disponibles, m~ 

nos las obligaciones a corto plazo de la empreea, 

Cuando la empresa se financia por medio del arrenda-­

miento financiero para adquirir bienes de activo fijo, con 

serva casi intacto, su capital de trabajo, ya que esta op~ 

raci6n no contempla la obligaci6n de efectuar pagos fuorte 

(enganche) al inicio de la operaci6n, Esto es de suma im-­

nortancia, pues el líquido de la arrendataria debiera apli 

car para la adquisici6n de loa bienes, ya fuera a crédito 

directo con el proveedor o al contado, lo podría utilizar 

para la compra de otros bienes o satisfactores a nara la -

liquidación de otro tipo de pasivos, obteniendo con esto, 

una mayor productividad, una reducci6n de costos o bien, -

ahorro de intereses, respectivamente, según la utilizaci6n 

que se les diese a los fondos no aplicados en la adquisi-­

ci6n del equipo. 
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b) Rendimiento de la Inversión, 

Es sabido por los especialistas financieros, que tra­

bajar con capital ajeno es una buena medida financiera, 

siempre que se guarden los límites aceptables de apalanca­

miento financiero y evitar riesgos inútiles, ya que'aumen­

ta el rendimiento sobre la inversión de loe accionistas de 

la empresa. La misma situación sucedería al recurrir a cu­

alquier otro financiamiento, ya ~ue el rendimiento de la -

inversión de accionistas ee obtiene como el resultado del 

siguiente"cociente: 

Utilidad nor Distribuir 
Capital Contable 

j.\ rendimiento 
de la inversión 

Para ejemplificar y aclarar lo expuesto anteriormente 

basta recurrir al capítulo de Pasivo y Capital Cont~ble de 

un estado de posición financiera de cualquier sociedad. 

En este análisis se incluye a una empresa cualquiera 

que adquiriría los bienes del activo fijo a través de un -

financiamiento externo y a otra que lo haría por medio de 

una suscripción y exhibición de un aumento de capital. En 

el renglón de Utilidades por Distribuir, se consideran los 

resultados globales de la empresa después de haberle dado 

efecto al proyecto de inversión, 

Consideraremos para este ejemplo, que la inversión r2 

querida es de S 5•000,000.00, el plazo de arrendamiento a 

3 aHos, con un monto total del contrato de S 8•000,000.00 
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Datos en miles de pesos Cifras con finan Cifras con 
ciamiento exter: aumento de 
no capital 

Pasivo 
Corto Plazo 

Proveedores 
Otros pasivos a corto plazo 
Arrendamiento financiero 
por pagar 
Total a corto plazo 

Largo Plazo 
Arrendamiento financiero 
por pagar 

Pasivo Total 

Capital Contable 
Capital social 
Reservas de capital 
Utilidad por distribuir 

Total Capital Contable 

Pasivo y Capital 

2,000 
1,000 

2,670 
5,670 

5,330 

11,000 

20,000 
3,000 
5,000 

28,000 

39,000 

2,000 
1,000 

3,000 

3,000 

25,000 
3,000 
5,000 

33,000 

36,000 

La fracción del estado de posición financiera anterior 

nos muestra las obligaciones y cuentas de capital, de una 

misma empresa, a la misma fecha y suponiendo que se han a~ 

quirido bienes de activo fijo, utilizando procedimientos -

distintos: n través del arrendamiento financiero y por me­

dio de un aumento de capital, 

Las utilidades por distribuir se refieren al final de 

ejercicio, es decir, una vez utilisadoe los bienes adquiri 

dos, El equipo de que se trata, tiene un costo de adquisi­

ción de contado $ 5•000,000.00 y a través del arrendamien­

to financiero de s a•ooo,000.00, por la carga financiera -

del contrato, Se debe aclarar que pnra poder facilitar es-
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te ejemplo sobre el rendimiento de la inversión de accio­

nistas, no se le ha dado efecto al costo del financiamien­

to ni a la repercusión fiscal de la operación, 

Como se puede observar, el resultado al que se llega 

con el ejemplo anterior es el mismo (S 5'000,000,00 de ut! 

lidad) pero con la variante de que el rendimiento de la in 

versión de los accionistas se ve disminuido por el incre-­

mento en el Capital Social de la empresa, ya que por cada 

acción corresponde un factor inferior al obtenido con el -

financiamiento externo, tal y como se puede observar en el 

siguiente análisis financiero: 

Tipos de Razón de Análisis 

- Rendimiento sobre la 
inversión: 

Utilidad despuás de 
impuestos 

Capital Social 

- Razón de endeudamiento: 

Pasivo Total 
Recursos Totales 

Con Con 
Financiamiento Aumento 

externo de capital 

25;4 30% 

28,21% 8,33¡;1. 

En caso de que el aumento de capital lo hayan hecho -

los mismos accionistas de la empresa y suponiendo que todo 

pagaron su •aportación en la misma proporción, el rendimien 

to total para cada uno de ellos, visto en miles y pesos, -

no se ve afectado, pues percibe el mismo dividendo en un -

caso y otro, pero el rendimiento porcentual de capital a­

portado se ve disminuido en la misma proporción que la di~ 

minución ocurrida del 15~ al 20%. 
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Para efectos del análisis del rendimiento sobre la ia 

versi6n de accionistas, el financiamiento por medio de in~ 

tituciones de crédito y de proveedores, es aimilar al caso 

del arrendamiento financiero, pues la estructura del capi­

tal propio de la empresa no se ve modificado, ya que las -

partidas afectadas están relacionadas con cuentas de pasi­

vo y no modifican en ningún momento la relación entre uti­

lidades y cenital. El aspecto que afecta, dependiendo del 

tipo de financiamiento externo utilizado, es únicamente pg 

ra efectos fiscales, 

c) Capacidad Crediticia. 

Dependiendo del procedimiento que ae utilice para re­

gistrar el contrato de arrendamiento financiero en la con­

tabilidad, se afectarán favorable o desfavorablemente los 

estados financieros de la empresa, Este procedimiento pue­

de ser el establecido en la Ley del Impuesto sobre la Ren­

ta (efectos fiscales) o bien, seguir una técnica propia pg 

ra su regitro de acuerdo con el criterio del contador de -

la empresa (efectos financieros), A pesar de que el fisco 

establece las normas de caracter general para·el registro 

y control de la operaci6n de la empresa, la 'resorer!a de -

la empresa debe seguir el criterio más apropiado y de ma-­

yor conveniencia para su compañía, de acuerdo siempre con 

los Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados, 

d) Disminuci6n del Costo de Financiamiento. 

Bajo cualquier fuente de financiamiento, se tienen 

distintas cantidades por la carga financiera o interés del 

financiamiento, que se pueden cargar a resultados, disminH 
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yendo la utilidad fiscal y, por coneecuenciA, afectando el 

monto de los impuestos a pagar por dicha utilidad, Con el 

arrendamiento financiero, tenemos la posibilidad de cargar 

a resultados la depreciación de los bienes, así como amor­

tizar la parte nroporciona.1 óel contrato durante su vigen­

cia, lo que repercutirá en una disminución de la carga fi~ 

cal de la empresa, en la misma nroporción en que el fisco 

absorba los gastos de la empresa. 

2) Consideraciones Fiscales. 

La principal consideración que hay que analizar para 

efectos fiscales es la selección do la fuente de financi6-

miento más adecuada, se refiere al diferimiento de impues­

tos que dicha fuente genere. Al tener cargas financieras ~ 

dicionalee las utilidades de la empresa_ee ven afectadas, 

lo que genera un pago menor de impuesto ·sobre la renta y -

en la participación a los trabajadores en las utilidades -

de la empresa, provocando una posible reducción en el coe­

to de financiamiento. 

e) Di~erimiento de Impuestos, 

Esto significa poenoner el pago de impuestos para el 

futuro en lugar de hacerlo en el momento presente; es de-­

cir, como consecuencia de tener cargas adicionales a reeul 

tadoe por los intereses de la operación, por la deprecia~ 

ción del nuevo equino o por cualquier otro gasto adicional 

la empresa negará los primero~ años de la operación impueÉ 

tos menores compensándose ástos en los ultimas años del 

nroyecto resnectivo. 

Algunas fuentes de financiamiento pueden tener una t~ 
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ea nominal de costo más alta que otras, con distintos flu­

jos de efectivo anuales, para darles efecto al diferimien­

to de impuestos y traer a valor presente los flujos anua-­

les del proyecto bajo las distintas alternativas de finan­

ciamiento, el costo de cada fuente de fondos se verá afec­

tado al grado de que la alternativa más anarentemente, pu~ 

de convertirse en la más adecuada. 

C) Ventajas y Desventajas del Arrendamiento Financie-

ro. 

Si tenemos necesidad de contar con activo fijoe adecg 

adoe, existen varias alternativas a seguir, entre ellas 

las más comunes son: arrendar, solicitar un crédito o com­

prar en efectivo. 

Generalmente no adquirimos un equipo con el objeto de 

revenderlo y obtener una utilidad, si no deseamos tener un 

título de propiedad sobre el activo y solamente buscamos -

los servicios del mismo; debemos tomar en cuenta que el a­

rrendamiento debe ser considerado como equivalente al fi-­

nanciamiento de pasivo, el cual incurre en obligaciones f~ 

jlis hacia un acreedor y deben cumplirse estas obligaciones 

o perseree loe servicios del bien arrendado. En consecuen­

cia, lo que se ha hecho, es obtener a crédito un activo 

que no es dinero en efectivo. 

De las tres alternativas anteriormente citadas para -

la adquieici6n de un bien, considero que existiría la posi 

bilidad de que fuera conveniente comnrar un activo en efe~ 

tivo en caso de que la compañía contara con capital ocioso 

Y así se ahorraría una parte de loe intereses, ya que la -

otra parte sería pagada por el fisco, aunque ya creo que -
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~ 

sería quizá más conveniente poner a trabajar el capital -

ocioso y obtener mayor redituabilidad que la que pagaría­

mos en exceso al arrendar, en lugar de comprar en efectivo 

En cambio, el arrendamiento financiero lo encontramos 

no solo en la necesidad de fondos de aquellas empresas en 

las que se pre•enta el problema de adquisici6n de maquina­

ria y equino y no cuentan con los recursos monetarios nec~ 

serios para la obtenci6n de éllos, sino también lo encon-­

tramos en empresas que contando con suficientes recursos -

monetarios, considera no utilizar dichos recursos en la a~ 

quisici6n de maquinaria y equipo, obteniendo así, una me­

jor posici6n financiera, teniendo en ambos casos que utili 

zar los servicios de una compañía arrendadora que compra -

el equino y lo renta a un· plazo determinado, 

Es decir, que el arrendamiento financiero es un medio 

de acceso a recursos crediticios que permite la obtención 

de financiamientos a plazos sustancialmente más largos que 

los bancarios o financieros nropiamente dichos, implicando 

con éllo liberación de capital de trabajo, pues a través -

del arrendamiento financiero no necesita realizar ninguna 

erogación importante, obteniendo una poaici6n financiera -

más favorable que le permita mantener abiertos sus canales 

de crédito normales, 

El arrendamiento financiero ha tenido mucho auge en -

los últimos años debido a las grandes ventajas que ofrece 

a las empresas arrendatarias al hacer uso de este contrato 

con el objeto de dar una idea del tamafto de las compañías 

que utilizan el arrendamiento financiero, vamos a exponer 

a continuación una tabla según el criterio de llacional Fi-
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nanciera, s. A., en la cual en la columna uno dividimos 

las empresas de acuerdo a su capital contable y en la co-­

lumna dos aparece que porcentaje de las compañías en gene­

ral hacen uso del arrendamiento financiero. 

Tabla según Nacional Financiera, 5, A. 

Twnaño de la •!!! Porcentajes de Porcentaje 
presa de acuer- clientela para acumulado de 
do con su capi- arrendadores clientes pa-
tal contable. ra las arren 
(millones de p~ dadoras. 
sos 

o - l 24% 241' 
l - 2 15% 39% 
2 - 3 10¡.\ 49% 
3 - 4 7¡1. 56jl. 
4 - 5 7% 63¡.I 
5 - 6 Si> 68;4 
6 - 7 3% 71% 
7 - 8 31' 74% 
8 - 9 2% 76'/o 
9 - 10 2jt\ 78'1> 

10 - 15 6jt\ 84% 
15 - 20 7'1> 91% 
20 - 30 4¡(. 951' 
30 - 50 3% 961' 
50 - en adelante 21' lOOjt\ 

Esta tabla demuestra con el criterio de Nacional Fi­

nanciera, s. A., quien considera pequeña y mediana indus­

tria a todas nquellns empreuas con capital contable menos 

de 15 mi llanea de pesos, el 84,k de las empresas que utili­

zan el arrendruniento financiero, estarían den,ro de esta -

clasificaci6n. 

Como se puede observar, que a medida que el capital -
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contable es menor, el porcentaje de clientela se vuelve m~ 

yor, con lo cual se demuentra que la pequeña y mediana in­

dustria son las que han recibido las ventajas mayores del 

arrendamiento. 

Ahora bien, no solo por el hecho de ver en la tabla -

anterior la cantidad tan grande de compa.~ías que hacen ueo 

del arrendamiento financiero, nos vamos a inclinar precipi 

tadamente en determinada ocasión que tengamos necesidad de 

equipo a utilizar el arrendamiento, sino que debemos hacer 

un estudio concienzudo de las ventajas y desventajas que -

nos ofrece este contrato, ya que los resultados fillBllcier~ 

que preeenta una empresa dependen en ciertas ocasionee de 

la habilidad para:- escoger las mejores alternativas de in-­

vereión, las mejores fuentes de financiami•nto y en fin t2 

do lo que lleve a la empresa a lograr lo mejor posible los 

objetivos para loa que fue creada, 

1) Ventajas para el arrendatario. 

- A través del arrendamiento se logran ventajas en el 

movimiento de caja en aouellas compañías que ·puedan usar -

una mayor cantidad de capital de trabajo. 

- El costo del arrendamiento es inicialmente alto en 

apariencia, pero tomando solo en consideración lWJ utilid~ 

des adicionales obtenidas scbre el capital de trabajo lib! 

rado 1 éotas contraprestarán al costo adicional mencionado. 

- La propiedad del activo no es necesariamente una 

ventaja, ya que su utilidad proviene directamente de su 

uso, 

- Pospone el pago de impuestos, Mediante el contrato 
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do arrendamiento la Ley del Imnuesto sobre la Renta, le 

permite al arrendatario acelerar la depreciaci6n de sus a~ 

tivos, Durante el contrato antes de ejerceroe la opción de 

compra, las deducciones por renta son mayores, Por lo tan­

to, los impuestos se reducen y una mayor cantidad de efec­

tivo se libera, 

- Compañías que se encuen~ran saturadas de pasivos, -

por lo cual ya no os posible fomentarlos, usan el arrenda­

miento como un suplemento a los créditos; ya que en caso -

de llevarse a cabo el contrato de arrendamiento no hay ne­

cesidad do sufrir fuertes desembolsos, sino solamente con 

pagar las rentas en forma periódica, las cuales no son 

grandes cantidades debido a que el plazo del contrato d• -

arrendamiento financiero es mayor a los créditos normales. 

- Los equipos se pagan con fondos d• utilidades antes 

del impuesto, en lugar de utilidades después de impuestos, 

- El arrendamiento protejo contra la futura obsolecen 

cia, debido a que, al no adquirir el equipo está en posibi 

lidad, en caso de que haya otro equipo que le proporcione 

mayores ventajas que las que obtiene con el actual equipo, 

do obtener el cambio mediante un acuerdo con el arrendador 

- El arrendamiento proteje contra la inflación, sabi­

ondo que el término básico de esto contrato ea que es más 

corto que la depreciación permitida, el dinero se recobra 

más rápidamente y por lo tanto permite invertirlo en equi­

po nuevo. 

2) Desventajas para el arrendatario, 

- La principal desventaja del contrato de arrendamiea 
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to es que es más costoso que cualquier otro tipo de finan­

ciamiento, ya oue los cargos por interesas y servicios exi 

gidos por el arrendador exceden a los cargos por intereses 

que serían requeridos por una .institución de crédito al S.Q. 

licitar un préstamo, 

- Con este tipo de con•rato se pierde la solodaz que 

otorga el ser propietario del equipo, ésto es, en caso de 

no ejercer la opción de compra. 

- La empresa arrendataria, aún en caso de necesidad -

de recursos, ~o podrá hacerse de éllos a través de la ven­

ta del equipo, aunque vaya a ejercer la opción de compra, 

- Existen situaciones en las cuales hay un valor de -

recuperación o de deshecho del equipo siendo este un bene­

ficio para el arrendador, en caso de no se ejerza la opci­

ón de compra. 

- Por ser un contrato no cancelable, impone una obli­

gaci6n fija para el arrendatario, 

- Las restricciones que fija la compañía arrendadora 

para el uso del bien arrendado son más estrictas que las u 

sualmente impuestas por cualquier otro acreedor. 

3) Ventajas para el arrendador. 

- Se conserva la propiedad del equino durante la vi­

gencia del contrato, es decir, el arrendatario tiene la P.Q. 

sesi6n del bien para su uso, pero jurídicamente la propie­

dad del equipo ee del arrendador, hasta en el momento en -

que se formaliza la venta final. 

- Las empresas arrendadoras tienen mayor liquide?. de­

bido a que los equipos sujetos al arrendamiento por lo ge­

neral Re nagan por sí mismos, por lo que la empresa sigue 
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considerando igual su capacidad de endeudamiento, 

- Las empresas arrendadoras conocen desdo el momento 

en que se celebra el contrato, el tino de equipo que se va 

a arrendar, por lo ~ue sa¡,,n el destino final de loa recu~ 

sos. 

- Las mejoras hechas a loe equinos en caso do no eje~ 

cerse la opci6n de compra, quedan a favor del arrendador -

ya que en la mayoría de loe contratos se estipula que las 

reparaciones, mantenimiento, etc,, son a cargo del arrend~ 

tario. 

- Las comnañías arrendadoras se financian con una pr2 

porci6n de pasivo que llega a duplicar, triplicar y hasta 

cuadruplicar el capital propio con el que ae está trabajll!l 

do, que ea suficiente para lograr la satiafacci6n de sus -

necesidades internas, lo que nos da una idea de que es muy 

pequeño en comparación con la magnitud del capital que uti 

lizan para realizar las operaciones de arrendamiento, el -

cual es ajeno y que obtienen do los bancos o de las finan­

cieras, 

En otro tipo de compañías no podría suceder esta sit~ 

ación de poder firuuwiarse tres o cuatro veces el capital 

propio, pero en el caso de las compañías arrendadoras es -

posible hacer ésto, por la redituabilidad que obtienen con 

el arrendamiento de equipos, que a veces llegan a duplicar 

en utilidad el costo del bien dado en arrendamiento, ade-­

más que tienen en garantía el equipo arrendado, 

4) Desventajas para el arrendador. 

- Aún cuando el arrendador es el que conserva la pro­

piedad del bien durante el arrendamiento, como ya se ioonci 
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on6 anteriormente, no puede disponer del equipo, debido a 

que tiene que cumplir con el contratp oactado, 

Son muchas y más importantes las ventajas que presen­

ta el arrendamiento financiero con respecto a las desvent~ 

jas del mismo: y es muy importante hacer menci6n de que 

las arrendadoras han funcionado como una fuente complemen­

taria de crádito, haciendo llegar principalmente a la pe­

queña y mediana industria, recursos que de otra manera hu­

biera sido dfiFil obtenerlos, además ha venido a satisfa-­

cer una necesidad que ha permitido a las compa.~!as en gen! 

ral aumentar principalmente su capacidad de producción y -

por consiguiente ha beneficiado a la economía en general, 

Sin embargo, como toda fuente de financiamiento, el -

arrendamiento en cuanto a su conveniencia de uso, esta con 

dicionado a las circunstancias especiales que afectan a la 

emuresa en un caso determinado. 
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CAPITULO IV 

11 ASPECTO FISCAL DEL ARRENDAMIENTO" 

El arrendatario que arrienda equipo resuelve el pro­

blema financiero aue implica su compra, además de que con­

sidera obtener máa ventajas conforme a sus recursos como -

son: Créditos con bancos y proveedores, Obligaciones fiec~ 

les y la productividad de su capital de trabajo; pero lóg! 

cemente está dispuesto a pagar las rentas por el uso del -

bien que paulatinamente a través del arrendamiento financi 

ero adquirirá cuando haga uso de la opción de compra al fi 

nalizHr el arrendamiento, 

Cuando existe el contrato de arrendamiento en el cual 

necesitamos únicamente los servicios del equipo y no la 

propiedad del mismo, no hay mayor problema en el aspecto -

contable, pues va~os a llevar directamente a gastos el im­

porte de las rentas, 

Pero en el caso de que nos encontremos en un contrato 

de nrrendamiento financiero con opción de compra, por me­

dio del cual no solo se esta pagando cor él una cierta can 
tidad.por concento de renta, sino además ee está tratando 

de ontener su pr9oiedad, vemos que existen diversos camino 
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en el aspecto contable a seguir en el caso de ejercerse o 

n6 la oaci6n de compra, Es decir, la intenci6n del arrend!! 

tario es adouirir el uso del equino por toda su vida útil, 

pero al mi~mo tiempo ir adquiriendo ciertos derechos sobre 

el equipo arrendado, como ya se mencionó, consisten en la 

opción de coiÍif>ra, la cual es a un nrecio considerablemente 

más bajo 'al precio del mercado, 

Ahora bien, la opci6n de compra solo puede efectuarse 

hasta el momento en que termina de pagar todas las rentas 

por lo que aún cuando hemos ido adquiriendo el derecho de 

poder comprar el equipo, debemos esperar hasta que confor­

me a lo estipulado en el contrato, podBl!loB hacerlo. 

Así mismo, si dicha opción no eo efectuada por el a­

rrendatario, éste no tiene ningún derecho sobre el equipo, 

aún cuando haya cumplido con todas las obligaciones del 

contrato. 

Refiriéndonos al tratamiento contable a seguir de las 

empresas arrendatarias con respecto al arrenda~iento finBJ1 

ciero, existen diversos criterios, los cuales expondré a -

continuación, algunos de éllos, 

De acuerdo a la opinión del C, P. José Manuel Pintado 

en el boletín "Problemas Fiscales del Arrendamiento Finan­

ciero" 1 el arrendamiento financiero debe registrarse en 

los libros del arrendatario como una compra ai se desea r~ 

flejar el prop6sito de la operaci6n, en la que no solo se 

está comarando aaulatinamente el objeto arrendado, nagando 

por él, un precio X más el interés del cenital ajeno utili 

zado nara la operación. 
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Existen diversas formas de llevar a cabo este regia-

tro: 

- Considerar el valor actual del bien nrrendado (sin 

el sobre-precio que implica el interés) y crear una cuenta 

de "equipo arrendado" que será un rP.nglón del activo fijo, 

- El mismo valor considerado como un activo fijo bajo 

la denominación de "derechos en equinos arrendados". 

- Si
0

el arrendatario a suscrito títulos de crédito 

por el total del contrato que incluye intereses, en el ca­

pítulo cargos diferidos se dará cabida a la cuenta "inter~ 

aes cubiertos por adelnntado", 

- Si los intereses no han dado origen a pagarés o le­

tras de cambio, únicamente se registrarán éstos con cargo 

a resultados del año en que se van devengando, 

- El pasivo quedará registrado en la cuent~. "rentas =. 

por paga.r sobre equipo arrendado" por el valor actual del 

equipo, o por este valor más los intereses dependiendo de 

que los títulos de crédito se hayan suscrito o no. 

- El cargo a resultados se hará mensualmente por la -

denreciación estimada en la vida dtil del bien, sobre el -

valor actual, Además, se cargarán los intereses devengados 

según el sistema financiero que ee desea adoptar. 

- Los pagos mensuales (o la periodicidad convenida), 

se cnr6arán al ~asivo previamente creado. 

Los procedimientos arriba mencionados, satisfacen pl~ 

namente las necesidades de información de una empresa cuyo 

renglón de e~uipo nrrr.ndado con opción de compra es signi­

ficativa dentro de su volumen de negocios, 

Otro criterio - del tratamiento contable a seguir es 
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el del Sr, e, P. Carlos morRleo Fel¡¡ueres en "Estudio Con­

table del !repuesto Sobre la Renta", en el que nos dice: 

Cuando el balance se interpone entre la fecha del con 

trato de arrendamiento financiero y el término fijado para 

la decisión de la opción de compra, se presentn el proble­

ma de como considerar la trnsacción, h'xisten tres procedi­

mientos, nara dar solución a este problema, 

l. Registrar el activo nor su valor total, contra el 

pasivo correspondiente, a cargo del cual se consideran las 

rentas. 

2, No considerar ni el activo, ni el pasivo y tratar 

las rentas como un gasto, 

3, Registrar las rentas dentro de una cierta cuenta -

transitoria del activo fijo, con objeto de trasnasar su 

saldo a la cuenta definitiva cuando se perfeccione la ope­

ración, anareciendo hasta entonces su valor completo en el 

balance, 

No hay que confundir éstos casos, nos dice el autor, 

con el contrato de promesa de venta o un contrato de coro -

pra-venta con reserva de dominio, en virtud de los cuales, 

si bien es cierto que el título de propiedad no ha sido l! 

galmente perfeccionado sino hasta el cumplimiento de cier­

ta condición, generalmente por el importe de la cosa adqu! 

rida exi!'te un pasivo que incluso puede quedar materializ_!! 

do en la forma de documentos por negar. En este caso se 

carga al activo y se señala en el pasivo correspondiente, 

La Comisión de Valoreo sostiene que no esta de acue~ 

do con la práctica contable de admitir como activo, el va­

lor completo de una cosa sob~e la uqe el registrante tiene 
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una opci6n, aunque a la fecha los pagos efectuados hayan 

sido satisfechos conforme dicho contrato, Lo anterior nos 

demuestra la imnropiedad del primer método, 

En favor del segundo procedimiento, diremos que el 

tratamiento se apega a la naturaleza del contrato. 

Las cantidades pagadas con anterioridad a la resoluci 

6n de la compra, representan el precio del uso, aunque a -

la postre fo:nne parte del precio de adquisici6n, 

El hecho de necesitar rectificar el suneravit ganado, 

al decidir la compra del activo, además de aubestimar el -

valor del mismo, hacen que el procedimiento que comentamos 

sea inaplicable. 

Por eliminación nos sigue comentado el autor, queda -

el tercer procedimiento, que reporta las siguientes venta­

jas: a) No se inflan loa valores del balance, admitiendo -

bienes cuya nropiedad actualmente no se ha perfeccionado, 

ni registrado valores por un pasivo que desde el punto de 

vista de equidad la empresa no ha aceptado. b) No se afec­

tan las cuentas de gastos por cantidades superiores a las 

que habría de pagar simplemente por el uso de una cosa. 

En mi onini6n, primeramente se debería unificar en la 

técnica contable el registro de estas operaciones con obj~ 

to de ~ue los usuarios de la informaci6n no confundan los 

datos presentados de manera diferente en empresas con esas 

mismas operaciones y evitar con éllo ademÁs, problemas de 

tipo fiscales, 

El criterio para llevar acabo el regintro contable 

del arrendamiento financiero por parte de los arrendatario 

en mi onini6n es el siguiente: 
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Al momento de celebrar un contrato de arrendamiento -

financiero de equipo con opción de compra, por el cual se 

expiden títulos de crédito se debe cargar a una cuenta de 

activo que -podríamoe llamar "derechos en equipo arrendado" 

por el monto total del contrato, excepto por la cantidad -

de la opción nor ejercer, con crédito, a una cuenta de pa­

sivo que denominaremos "documentos '!JOr pagar lJOr Arrenda-­

miento" por concepto de rentas. 

De acuerdo a la oeriodícidad que se estipule en el 

contrato, cuando se paguen documentos por rentas, se carg~ 

rá a la cuenta de "documentos por pagar por arrendamiento" 

con crédito a Bancos, 

Al concluir cada ejercicio natural se hace para fines 

fiscales un asiento de cierre, cargando a una cuenta de r~ 

sultados deudora denominada "gastos por arrendamiento" por 

concepto de rentas devengadas en el año, con crédito a "ill 

grasos no acumulables", la cual será partida de conciliaci 

6n, dentro de la conciliaci6n de la utilidad contable y el 

ingreso global gravable. 

Al terminarse el contrato de arrendamiento y se haga 

uso de la opci6n de compra, se traspasará de la cuenta "dll. 

rechos en equipo arrendado" junto con la cantidad pagada -

nor la opción de comnra a una cuenta de activo fijo oor el 

equipo adquirido, el cual se depreciará a partir de esa f~ 

cha por al monto de la opción a las tasas autorizadas por 

la Ley. 

En el caso de concluir el contrato de arrendamiento y 

no ejercerse la onción de compra oor parte del arrendata-
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rio, se cancelaría la cuenta "derechos en equino arrendado" 

con cargo a "gastos por arrendamiento", y tiara efectos fi!!. 

cales laa gastos por concevto de rentas que ya se hubieren 

deducido en ejercicios anteriores-; no lo serán nl abatane:¡: 

se de ejorcer la ooción de compra. Se devolverá el equipo 

a la arrendadora en caso de no renovarse el contrato y ló­

gicamente no se registraría nada en el activo fijo, 

A continuación extiongo un ejemtilo oráctico de un bien 

adquirido nor medio de un contrato de arrendamiento finan­

ciero con opción de compra: 

Costo original del equipo 

Intereses 

Plazo del arrendamiento 

Renta anual 

Valor de la opción de compra 

• 5•000,000 

2 1 000,000 

2 años 

3•000,000 

1'000,000 

Las operaciones se registrarán como sigue: 

- Al celebrar el contrato de arrendamiento. 

Cuenta complementaria de Activo Fijo 
Derechos de equipo arrendado 

Pasivo Fijo 
Doctos. nor pgar por arrend, 

6 1 000 

6 1 000 

- Anualmente se harían los siguientes asientos. 

- 1 -

Pasivo Fijo 
Doctos. por pagar por arrend, 3'000 

Activo Circulante 
Bancos 3'000 
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- 2 -

En Resultados 
Gastos nor arrendamiento 3•000 

En resultados 
Ingresos no Acu.T.ulables 3'000 

- Al finalizar el contrato y haciendo us~ de la opci-

6n de compre, se hará el siguiente asiento, 

Activo Fijo 
Equipo 
Derechos de equipo arrendado 

Activo Circulante 
Bancos 

7°000 
6 1 000 

1 1 000 

Le técnica contable e seguir en el arrendamiento fin.!!. 

nciero por parte del arrendador, en mi opinión, debe regi_!!. 

trerse como una vente en abonos, en la cual el bien dedo -

en arrendamiento debe depreciarse según las tasas eutoriz.!!. 

das por la Ley del Imouesto sobre le Rente, cargando a Ben 

cos con crédito a Ingresos por arrendamientos por las ren­

tas pagadas, al momento de jercer la opción de compra dar~ 

mas de baja tanto el equipo arrendado como la áepreciaci6n 

acumulada, registrándo le pérdida o utilidad (según eee el 

caso) en vente de activo fijo. 

A) Marco Fiscal de le Ley del Imouesto sobre la Rente 

Desde el punto de vista del arrendatario, san los ar­

ticules 48, 49 y 50, los que relamentan su intervenoi6n en 

éstos contratos. Los cuales textualmente dicen: (4) 

( 4) "Ley del Imnuesto sobre le Renta", México, D. F. 1989 
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Artículo 48,- Tratándose de contratos de arrondrunien­

to financiero, se conRiderará como monto original de la in 
versi6n, la cantidad que resulte de anlicarle al total de 

pagos convenidos para el termino forzoso inicial del con-­

trato, el porciento que conforme al cuadro contenido en e!l, 

te artículo correaoonda, según el número de años del plazo 

inicial forzoso del contrato y la tasa de interés aplica-­

ble al primer año del plazo pactado; cuando varíe la tasa 

aplicable al primer año se considerará el promedio de 'di~ 

cho año'.'. 

"Cuando el arrendador sea un residente en el extranj!l, 

ro para efectos de la aplicación, se aplicará el cuadro 

contenido en este artículo, se considerará que el interés 

fijado para determinar loa pagos correspondientes al prime 

año de plazo, as el interés por operaciones interbancnriaa 

que rija en el mercado de Londres (LIBOR) al momento de C! 

lebrar el contrato•, 

"Cuando el interés pactado no coincida exactamente 

con alguno de los porcientos de tasas de interés establee! 

das en al cuadro contenido enete artículo, para detel'llli-­

nar el porcentaje aplicable se considerará la tasa de int!l, 

rés más proxima al interés ~actado. 3i este último tiene -

la misma proximidad a dos tasas de interés, se considerará 

la más al ta". 

"Cuando el plazo pactado corres nondn a un número de-­

terminado de años completos y a una fracción de año, dicha 

fracción se considerará como un año completo cuando la mi!l, 

ma exceda de seis meses. 
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Artículo 49 .- "El saldo que ae obtenga después de 

restar al total de pagos convenidos para el plazo inicial 

forzoso del contrato, la cantidad que resulte de aplicar a 

dichos pagos el porciento del monto original de la inver-­

oi6n que corresponde conforme al cuadro establecido en el 

artículo 48 de esta Ley, Re deducirá en anualidades igua­

les durante el nlazo inicial forzoso del contrato. Esta d~ 

ducción se ajustará cuando varíe la tasa de interés aplic~ 

ble al primer año de plazo", 

Si el contrato concluyere antes del plazo pactado, se 

deberá considerar como partida deducible en el ejercicio -

la diferencia entre los pagos efectuados y las cantidades 

deducida.q en los tér:ninos del párrafo anterior", 

Artículo 50 • - "Cuando en los contratos de arrendami­

ento financiero se haga uso de algunas de sus opciones, p~ 

ra la deducción de las inversiones relacionadas con dichos 

contratos se observará lo siguiente: 

I, "Si se opta por transferir la propiedad del bien -

objeto del contrato mediante el pago de una cantidad deter 

minada, o bien, por nrorrogar el contrato por un plazo 

cierto, el importe de la opción de considerará complemento 

del monto original de la inversión, por lo que se deducirá 

en el norciento que resulte de dividir el imnorte de la on 

ción entre el número de años que falten nara terminar de -

deducir el monto original de la inversión". 

II. "Si se obtiene participación por la enajenación -

de los bienes a terceros, deberá considerarse como deduci­

ble la diferencia entre los pagos efectuados y las cantid~ 
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des ya deducidas, meno" el ingreso obtenido por la partici 

paci6n en la enajenación a terceros". 

En lo ~eferente al arrendador, éste tiene la obliga-­

ci6n de señalar la tasa de interés que consideró para fi-­

jar los nagos de las cnntidades convenidns en el contrato 

reenectivo. Lo anterior, porque dicha tasa servirá como b~ 

se, Rl arrendatario, nRra determinar la pro~orción que del 

contrato de arrendamiento debe cargar al activo fijo y de­

preciarlo conforme a loe artículos 44 y 45 de la nropia 

ley, 

Por su parta, el arrendatario deberá calcular el cos­

to de adquisici6n de los bienes objeto del contrato, tom3J! 

do como base el plazo inicial forzoso del mismo y la tasa 

de interés que el arrendador utiliz6 para calcular los pa­

gos periódicos. 

Las modificaciones y reformas vigentes desde el lo. -

de enero de 1983, incluyen unas tablas que van desde el -

10% hasta el 160% y desde l hasta 30 años o más de vigen-­

cia del contrato para que, de esta forma, se determine el 

porcentaje que deberá considerarse como costo de adquisi-~ 

ci6n. (Las cualen estan incluidas en el artículo 48 de la 

Ley del imnuesto sobre la renta), 

Es decir, si suponemos un contrnto en donde se haya -

pactado un nlazo inicial forzoso de 5 años a una tasa de 

interés del 25% al norcentaje que del monto total del con­

trato debe considerarse como co>to de adquisici6n es de -

54%, mismo ~ue se de!JreciRrá a los porcentajes de los ar­

tículos 44 y 45 da la ley y el 4o~ restante se deberá runor 

tizar durante la vigencia for"osa del contrato en anualid~ 
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des iguales, o lo que es lo mismo, en el ejercicio en el -

que se deban realizsr los pagos. 

Cuando las tasas de interés reales de los contratos -

no coinciden exactamente con algunos de los porcientos de 

tasa de interés establecidos en el cuadro contenido en el 

artículo 48, se deberá considerar la que este más oróxima 

al interés pactado. 

Como al entrar en vigor dichas reformas, exiAten con­

tratos celebrados con anterioridad, por lo que dichos con­

tratos quedan sujetos a las reglas anteriorea, es decir, -

guardarán el mismo comporta~iento fiscal que tuvieron an-­

tes de que entraran en vigor las reformas, dependiendo del 

plazo inicial forzoso del contrato y de la tasa de interés 

pactada en el mismo, pero aplicando la nueva tabla del ar­

tículo 48, transcrita anteriormente. 

De acuerdo con lo anterior, la autoridad está consid~ 

rando las rentas del errenda~iento fonanciero de dos for-­

mas: una, como parte del activo fijo de la emoreea, depre­

ciable .según los artículos 44 y 45, en los montos proporc,i:. 

anales de acuerdo con la duración del contra·to. 

La otra forma es como carga financiera nara la adqui­

cici6n del. equino, cargable a resultados durante la vigen­

cia del contrato, nor comnle:nento de los oorcientos corre§. 

pendientes. 

B) Marco Fiscal de la Ley del Impuesto al Valor Agre~ 

gado. 

A 0r.rtir del lo. de enero de 1980 1 la Ley del Impues­

to al Valor Ar,ragado entró en vigor, afectando •odas las -
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E!BLltHEC1. 

operaciones econ6micas de las· empresas en general y al a­

rrendamiento financiero en particular. 

De acuerdo con la ley mencionada en el tema anterior, 

Ley del Imnuesto sobre la Renta, que reglamenta la enajen~ 

ci6n de bienes y el tema referente al uso o goce temporal 

de bienes. Asi mismo, el arrendamiento financiero es un 

contrato que tiene características de ambos temas, es de-­

cir, se permite el uso o goce del bien durante un tiempo -

determinado y al final del contrato se traslada la propie­

dad del bien al arrendatario; pero dadas las característi­

cas fundamentales del contrato, se traslada la propiedad -

de los bienes al final del.contrato, a cambio de una obli­

gación de com~ra por parte del arrendatario; es decir, el 

arrendatario usa y goza los bienes durante la vigencia del 

contrato y, al final, adquiere los bienes en propiedad a -

cambio del pago de la obligaci6n de compra mencionada. 

Ahora bien, en el artículo So. de la Ley del Impuesto 

al Valor Agregado, hace referencia del artículo 14 del 06-

digo Fiscal de la Federaci6n, en donde se define lo que se 

debe entender por enajenaci6n. 

Se entiende, según el C6digo Fiscal de la Federaci6n, 

que el arrendamiento financiero cae dentro de la enajena~ 

ci6n de bienes, ya que, según las características del con­

trato, el arrendador transfiere la propiedad de los bienes 

con nosterioridad a la fecha de celebración del contrato, 

Por otro lado, en el capítulo IV, de la Ley del Impuesto -

al Valor Agregado, relativo al uso o goce temnoral de bie­

nes, en su articulo 19, se dice que "Para los efectos de -
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esta ley se entienáe nor uso o goce temporal de bienes, el 

arrendamiento, el usufructo y cual~uier otro acto, indenen 

dientemente de la forma jurídica que al efecto se utilice, 

por el que una nersona permitn a otra usar o gozar tempo-­

ralmente bienes tangibles, a cambio de una contraprestaci­

ón". 
Desde el punto de vista del artículo transcrito antes 

el arrendamiento financiero no cae en este capítulo, ya 

que el uso o goce en este contrato, a ~esar de que es tem­

poral, esta sujeto a una transferencia de propiedad, nituª 

ción aue no esta contemplada en el arrendamiento puro y sí 

la enajenación de bienes considerada en el artículo 80, de 

la Ley del Impuesto al Valor Agregado. 

El arrendamiento financiero, ésta gravado por el im-­

puesto mencionado a la tasa general del 15~ o bien, si el 

contrato se realiza en la franja fronteriza de 20 kilome-­

tros naralela a la línea divisoria internacional del norte 

del país y la colindancia con Belice y Centroamérica, o en 

las zonas libres de Baja· California y parcial de Sonora y 

Baja California Sur, estará gravado a la tasa del 6%. 

Para calcular la base del impuesto en este tipo de 

contratos, habrá que considerar el monto de la renta, adi­

cionado nor los intereses normales generados por el contrª 

to, intereses moratorias y cualquier otra cantidad que se 

adicione al monto original; sobre la cantidad asi determi­

nada, se anlicará la tasa del 15% o del 6·¡4 según corresnon 

da, El total mencionado en el párrafo anterior corresnonde 

rá a las cantidades relativas a cada parcialidad, en el mQ 
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mento en que cada una de las contranrestaciones sea exigi­

ble. En nini;ún momento, el arrendatario deberá considerar 

que el Imuue•to al Valor Agregado por el arrendador forma 

parte dol valor del contrato de arrendamiento financiero, 

con base en lo especificado en el tercer oárrafo del artí­

culo lo. dé la Ley del Impuesto al Valor Agregado, La téc­

nica establecida para este imouesto, hace que éete sea be­

néfico, desde el punto de vista de los costos de las empr~ 

sas, ya que al suprimirse el Imnuesto sobre Ingresos Mar-­

cantiles, que anteriormente gravaba nl arrendamiento finaJl 

ciero y que se cons~deraba como un costo para ln em~rese, 

ahora con la Ley del IVA, el imnuesto que sea trasladado -

nl arrendatario, este lo considerará como impueoto acredi­

table, no como costo, lo que repercutirá en una reducción 

del costo total del contrato; os decir antes de la reforma 

fiscal, y en comparación con el regimen impositivo actual, 

se tenía un costo mayor en un 4%, por los contratos cele-­

brados hasta la fecha indicada, 
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CONCLUSIO!IES 

Son muchas las conclusiones que se pueden obtener del 

análisis efectuado, de las cuales unas serán favorables al 

arrendamiento financiero y otras no; ya que depende en 

. .,ran medida del tipo de empresa que lo estudie, del crite­

rio fina."lciero que apli~ue la persona interesada y sobre -

todo de las posibilidades econóinicas y crediticias de la -

propia empresa, 

En base a los resultados obtenidos en los estudios 

realizados, se observó que éstos, así como diversos proce­

dimientos existentes, no tienen anlicnci6n general, es de­

cir para todas las empreeas; ya ~ue lo que es adecuado pa­

ra una emnresa, no ~uede ser parn la otra y viceversa, Por 

lo que para cada 1uia de las empresas, habrá que analizar -

todns las posibilidades, caminos y alternativas, tanto cuª 

li tativas como cua."!ü ta ti vamente, 

El arrendamiento financiero definitivamente reoresen­

ta píl.ra el arrendatario un beneficio, ya 'lUe de hecho el -

deducir las rentas ~agadns ce e~tá llevP..ndo a c~bo una de­

preciación Aceler"-da y consecuentemente el pago del impueª 

to sobre la rentn se difiere. 

PAra la per¡ue?1a y mediana industrin es muy convenien-



te, ya que éetas requieren con mayor necesidad, de fondos 

en su eta~a de cre~imiento, y al efectuares eete tipo de 

contratos se difie~e tanto el pago de imnueEtos, corno el -

pago del costo del activo. 

Lo~ interese8 que produce el arrendarnier.to financiero 

no son absorbidos ~or comnleto por el arrendstc.rio, ya que 

al convertirse on una deducción fiscal, el fisco absorbe -

narte de los mismos, dependiendo este porcentaje del nivel 

de utilidadoo qu[\.,~btenga la emnresa. 

El arrendador contablemente debe registrar estas ope­

raciones como una venta en abonos, en virtud de que dífi-~ 

cilmente se dejará de ejercer la opción¡ en caso de no ll! 

varee a cabo, estaremos ante una rescisión de una venta en 

abonos, en la cual la técnica contable obliga a incluir el 

bien devuelto en el inventario, al precio de la operación 

menos el demérito correspondiente. 

Sería conveniente unificar el criterio contable para 

registrar este ti~o de oneraciones tanto del arrendador c2 

mo del arrendatario, con objeto de que los usuRrios de la 

informaci6n no se formen juicios diferenteo al comparar -

dos o más empresas con las mismas operaciones realizadas -

al resnecto. 
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