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INTRODUCCION 

En los óltimos a~os ha habido un auge consider·able en la 
producción de paquetes para computadora, relacionados con 
casi todas las ramas de la industria, pero dichos paquetes 
han sido desarrollados y enfocados hacia una explotación muy 
particular. de tal forma que no todas las empresas dentro del 
ramo pueden hacer un uso completo de éste. debido a las 
diferentes necesidades que presenta cada una. 

El sistema expuesto en ésta tesis no prel~nde Gnicamente 
superar a paquetes ya desarrollados. ~ino model~1· de tal 
forma la problemática de éste tipo de empresas.sin llegar a 
particularizar demasiado. 

Asi pues. el terna de ésta tesis. denominado Desarrollo 
de un Sistema Integral para ul Control de InvAntarios, 
Facturación, cuentas por Cobr~r • Cuentas por Pagar y 
Compras. que en lo sucesivo se denominará SICIFC surgió de la 
visualización tanto de la situación planteada anteriormente 
como de la nectisid~d de autcm~tiT~,- dicho proceso. 

Dentro de los puntos a tratar en el proyecto de tesis 
están las siguientes 

l. La realización de un sistema analizando los diversos 
requerimientos y las propuestas para satistacerlos. 

2. Crear un sistema bondadoso y fácil de utilizar que 
refleje el uso de una técnica de desarrollo 
computacional adecuada tanto por el lenguaje como por 
las herramientas seleccionadas. 

Contenido de la Tesis 

Para concluir L.u11 ...,.... pl~:""'!~l'l¡miAnt.o de esta tesis, 
mencionaremos en forma breve los diferentes tópicos que seran 
analizados. 

En el capitulo I se habla de los objetivos que se 
persiguen con este trabajo~ desde el punto de vista del 
ingeniero en computación~ 

En ol capitulo II se da una serie de definiciones de 
conceptos de computación que son empleados a lo largo del 
presente documento_ 

En el capitulo III se aplica la teoria sobre la 



ingenieria de software con sus principale~ técnicas. 

En el capitulo IV se presenta la fase de planeación 
así como las etapas que contempla. 

En el capitulo V se hace l1n esbozo de la fase do 
diseño y desarrollo. 

En el capitulo VI se presenta la 
Implementación así como una serie de pruebas a 
para verificar y corregir posibles errores u 
antes de liberar el sistema. 

f-e ~ 
realizar 

omisiones 

En el capitulo VII se presenta lo que es la etapa de. 
operación y mantenimiento. 

En el capitulo VIII se dan las conclusiones a que se 
llegaron con la realización de éste trabajo~ 
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OBJET:tl/OS. 

1.1 Planteamiento de los objetivos 

Oise~ar o implementar un 
permita llevar el control de 
Facturación, Cuentas por Cobrar. 

3 

sistema de información que 
un Sistema de Inventarios, 

Cuentas por Pa-:;;ar y Compras. 



II DEFINICIONES. 

Las definiciones que a continuación se muestran son 
conceptos tundamentale~ P<.1.ro la comprE:>nsión de éste trabajo 
de tesis. 

II.l Sistema: 

Puede -::.er definido c:omo una red de procedimientos 
i11terrelacionados que son enfoc.~dos a realizar un objetivo 
específico. 

II.2 Sistema de Información: 

Es un conjunto de unidades. equipo fisico. métodos, 
procedimientos y personas organizadas para llevar a cabo un 
conjunto de fun=ioncs dG J~Lo~. 

II.3 Análisis: 

Es la investigación metodológica de un problema por 
medio de un procedimiento consistente, y su separación en 
unidades relacionadas para su análisis posterior a detalle. 

II.4 Análisis de Sistemas: 

El proceso llamado Análisis de Sistemas es de hecho, una 
actividad de solución de problemas que requiere una intensa 
comunicacion entre el que requiere y el que desarrolla el 
sistema. y comprende los siguientes puntos: 

-Seleccionar un objetivo. 

-Producir una documentac~ón del o~~etivo, de tal manera 
oue SA ru1PrlA '?'.':!l'..:.:::- !..:. ¡¡;,¡:.l<,.111Ld\-.lUO~ 

II.S Análisis Estructurado: 

Es una metodología para especificar funcionalmente un 
sistema. 

II.6 Diagtd111a de Flujo de Datos: 

Herramienta gráfica del Análisis Estructurado, y tiene 
como objetivo mostrar las transformaciones de los datos a 
medida que éstos fluyen a través de los procesos del 
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programa, es decir. ayuda a analizar los cambios que ocurren 
a los datos de entrada a fin de lograr la s3lida deseada. 

II.7 Dise~o de Sistemas: 

Es el desarrollo de especificaciones para un sistema 
nuevo o modificable qua llevan los requerimientos detallados 
en la fase del analisis. 

II.B Implantación: 

Son diversos pasos que consisten e11 instalar y comenzar 
la operación oxito~o de si~tcmas d~ cómputo. 

II.9 Base de Datos: 

Es una 
contenidos en 
formato común. 
varias maneras. 

colección integrada de datos. Los datos 
la B.O. se escriben en forma compacta en un 
de manera que permita el acceso a ellos de 
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III INGENIERIA DE SOFTWARE. 

III.1 Definición 

La ir1genieria de software es la disciplina que se dedica 
a l~ aplicación de técnicas para la definición, análisis y 
mantenimiento de proyectos de cómputo. Todos estos 
relacionados específicamente con la implementación de 
progr3mas o sistemas. e5ta disciplina ha sido el producto de 
tres dócadas de enormes cambios en el campo de la 
computación. 

III.2 Antecedentes 

Durante la primera etapa del desarrollo de lu~ bi~tc~Q= 
de córnputo, en los años SO's, las m..:"\quinas eran voluminosas y 
poco confiables. ya que miles de bulbos ernitian grandes 
cantidades de calor y frecuentemente fallaban. Los 
dispositivos primarios de E/S de las primer~s computadoras, 
fueron las lectoras de tarjetas y las impresoras, teniendo 
también un uso común las cintas de papel perforado. 

Se utilizaba en las computadoras una orientación no 
interactiva. es decir por lotes , y por lo camón, se 
diseRaban p3r~ la ejecución de un sólo programa dedicado a 
una aplicación especifica, principalmente como instrumenLo d~ 
cálculo. 

Los sistemas operativos aún no existían y los lenguajes 
desarrollados en ese entonces, eran los da máquina o 
ensamblador, los cuales eran utilizados por unas cuantas 
personas u organizaciones. Por otro lado dada la 
personalización de los programas. la documentación disponible 

casi inexistente. 

Durante esos primeros años en el campo de la computación 
se obtuvo experiencia en la implement..:l.ción de equipos 
( hardware ). sin embargo en el desarrollo de sistemas hubo 
poco avance. 

La segunda etapa en la evolución de la ingeniarla de 
software. inicia en los años 60's y finaliza a mediados de 
los 70"s. Con l~ introducción del transistor. un pequeño y 
más confiable sucesor del tubo al vacío. se mejoraron los 
tiempos de respuesta en el control de los procesos de 
cómputo. Existió además, una notable reducción en el tamaño 
físico de las máquinas y se disminuyo sustancialmente el 
consumo de energía; dando por resultado una baja en el costo 
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de los equipos. 

Surgieron al inicio del periodo los prin1e1os lenguajes 
de alto nivel ( Cobol, Fortr-an ) , los cuales t<:1.cilit.;.ban la 
programación con la introducción de nombres lógicos para las 
localidades y dispositivo5 de memoria en lugar de nombres 
físicos. Así mismo, los sistemas de contr·ol de E/S se 
convertían en sisteinas operativos. 

El desarrolla de la microelect1·6nica hizo posible 
reducir el tama~o de los transistores, e integrar gran 
cantidad de elementos dQ cir·cuitos en pequeAn5 tabletas 
encapsuladas de silicon, conocidos como chips, los cuales 
permitieron disminuir aún más el tamaño de los equipos. asi 
como su consumo de energía, además de facilitar el 
mantenimiento desde el punr..o de vis.La J8 11.3.1-J·,·,.J.1-c. 

Las unidades periféricas caracte1·isticas de óste periodo 
fueron las lectoros de tarjetas y cintas magnéticas, 
posteriormente le~ di~co~ ~ t~rrni11¿1los de video. 

La multiprogramación y los sistemas multiusuario 
introdujeran conceptos nuevos. Las técnic~s interactivas 
abrieron un nuevo mundo de aplicaciones y nuevos niveles de 
sofisticación dentro de la computación, per1nitiendo a los 
sistemas capturar, analizar y transformar datos desde 
múltiples fuentes hacia un mismo destino. 

Posteriormente. los avances en dispositivos de memoria 
secundaria. dieron orige11 a la primera generación de 
manejadores de bas~s de d~to~. ~dom~~ del 1n1cin de software 
comercial. Conforme el número de equipos crecía. nuevas 
aplicaciones y problemas de software aparecieron. Los 
programas tenían que ser mantenidos al ser detectadas fallas 
y ser adaptados a nuevo hardware que salia al mercado. El 
esfuerzo por mantener el software comenzó a absorber recursos 
en una tasa alarmante. Peor aún, la personalización de muchos 
programas los hacían inmantenibles. Todos estos factores 
contribuirían al origen de la llamada ''Crisis del Software''. 

La tercora etapa de la evolución de los sistemas oe 
cómputo comprende de principios de los 70's a principios de 
los BO's. 

Con el progreso logrado en los circuitos, los 
componentes de las computadoras no sol~mente ~eguían 
disminuyendo en costo. sino que aumentaban simultáneamente en 
capacidad. reduciéndose en consecuencia su tamaño. de ahí, 
que la industria de la compuLCA.ción h,¡y.:;. tenido un d~'?<'l.rrollo 

muy grande y lo siga teniendo. 

Conforme los microprocesadores y componentes 
relacionados con éstos. llegaban a ser mas poderosos, las 
minicomputadoras y posteriormente las microcomputadoras, 
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reemplazaban a las computadora5 grandt::s. cr. muctirl:::o- ~'~:-::::J.s rlr> 

aplicación. Las microcoinputadoras er·an más accesibles. menos 
costosas y de f~cil ma11ejo. 

Uno de los adelantos más notorios fue la 
intercomunicació11 entre computador3s, la cual se 1091·6 
gracias a la in1plementación de las p1·ic110r·~s redes o sistarnas 
distribuidos. Hecho Ql..Je llevo a un incrernento en la 
complejidad de los equipos y de las técnicJs de comunicación. 

El softwar·e introducido e11 esLa etapa fue 1nuy extenso. 
ror p1·imera vez, la pr·esencia de software fue utilizada para 
la decisión de coinpra de un equipo nuevo. 

En lo que respecta al desdi·rollo de sistemas los costos" 
se incrementaban considerablemente sin producir mayor~~ 
logros. pues la 1110.yo1· p.3rtc de los recursos era absorbida por· 
las labores de mantenimiento del sistema. Es ~si que la 
comunidad informática se esforzó por dar al desarrollo de 
sistemas. el carácter de una disciplina ingenieril, en 
contraste con el e$tado Jrtesanal en que ésta actividad se 
encontraba. 

En respuesta a la creciento crisis. la ingeniería de 
sottwar~ h~ vcnidn tomando cada vez rnás fuerza e importancia, 
siendo la disciplina encargada ut-J llc\'.:l' ? r..=-.ho un rápido y 
eficiente desarrollo del software: así como el dar prioridaa 
a los objetivos y actividades, par·a r·esolver los problemas 
planteados por los usuarios. 

Ahora se puede hablar de una cuarta era en la que la 
evolución de los sistemas de computación ha cornenzado. 
Estudiándose desde los procesos concurrentes o en paralelo 
hasta software de comunicaciones, asi como el aprovechamiento 
de los circuitos de muy alta escala de integración ( ULSl ). 
y los lengudjes procedurales que facilitan la interacción 
usuario - máquina. Así mismo, el avan~~ en nuevas áreas de 
investigación dentro de la computación, determinará cambios 
en la filosofia de la disciplina. como es el caso de la 
inteligencia artificial. 

Oe todo lo anterior, se pueda concluir que la relevancia 
de la ingeniería de sistemas de cómputo será cada dia mayor. 
ya que para poder solventar la crisis del software. se 
r~quir!6 d~ una buena metodologia para el desarrollo de 
sistemas. que respondip1~a e11 fc.íi.'i.::! :o.-:iPr11;ida a los problemas 
planteados por el avance tecnológico. 

III.3 Crisis del Software. 

La crisis del software se manifiesta de varias maneras. 
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las causas más visibles en el desarrollo de sistem<ls que 
contribuyen a la cr·isis aparecen a continuación : 

-Carencia de uria adecuada revis~ón de ~nLcccdentes del 
sistema. Con10 consecuencia de ello no liay un indicador 
confiable que perrnit~ evaluar· la eficiencia de nuevas 
herramientas. técnicas o normas. 

-La calidad del sof tw~re es dudosa, ya que 110 se da la 
importancia a las pruebas exhaustivas y sisternáticas. 

-Existencia de sottware quo es muy dificil de mant~ner. 
Normalmente se le d<\ poca r·elev.;\nCi~ a la fase de 
mantenimiento no considerando que ésta será la 
encargada de prolongar la vida útil a~l ~i~~cm3 de 
cómputo. 

C11ando varios de los puntas anteriores ocurren. los 
problemas asociados con la c1 ¡~¡5 ~el softw~r~ so 3gudizan. 
Como consecuencia de lo anterior, la ingenieria de software 
se va a avocar a las siguientes finalidades : 

-Producción de sistemas confiables, los cuales deberán 
operar de 1a manera en que fueron conceptualizados. 

-Sistemas eficientes. En los cuales la utilización de 
los recursos de cómputo sea la n1ás adecuada_ 

-Siztcm3S eficaces. Los cuales deberán satisfacer los 
requerimientos para los que fueron r·e~11i~~doz. 

-Sistemas mantenibles. Estos deberan se1- flexibles en la 
evolución del sistema. 

-Sistemas transportables. Se deberán adaptar a diferente 
equipo de cómputo. 

-Planeación y control del tiempo de desarrollo. 

-Reducción de los cost.os de mantenimiento y presupuest.o 
del sistema. 

111.4 Ciclo de Vida del Software. 

Para dar cumplimiento a los oojetivü5 rncncionAOos 
anteriormente se requirió de 

-La aplicación de una tecnologia bien establecida para 
el desarrollo de sistemas, que dirigiera las etapas de 
planeación. diseño. desarrollo y mantenimiento del 
proyecto~ 
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El desarrollo de sistemas debió apoyarse en continuas 
revisiones. manteniendo como objetivo la calidad y 
mantenibilidad. y evitando malas interpretaciones entre 
usuario y diseñador. 

-El establecimiento de un conjunto de componentes de 
software que documcnt.:ir.:i.n cad.l f.J.se y most.rc\ran el 
seguimiento de estas en cada nivol. 

El ciclo de vida del software es un proceso que abarca 
las distintas etapas en la evolución de un sistema. es decir, 
desde las actividades ocurridas anteriormente al desarrollo 
del sistema hasta aquellas realizadas post8riormente A la 
operación del mismo. 

El diagrama siguiente representa la metodología de la 
ingeniería de softl<Jare. Cada fase señalada se compone de 
V3ri.:i::. ctap.::>.s, y gl conjunLo Oc fases componen lo que es el 
ciclo de vida del software. 

Definición del problema ~ 
Anális~:vi:i~~~~erimientosr- PLANEACION 

Diseño 

Inte~;~~~~~n~~~~e~ __ b_a_s~~~~~~' DISEÑO y DESARROLLO 
Revisiones r 

Operación 
MANTENIMIENTO 

Mantenimiento 
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IV PLANEACION. 

La planeación del sistema es la primera fase dentro de 
lo que se conoce como "ciclo de vida··, en ella se debe de ver 
si el proyecto se abandona o continúa a la siauiente fJse. En 
ésta fase se deben de realizar las siguientes actividades : 

-Análisis de Necesidades 

-Análisis de Factibilidad 

IV.l Análi5is de Necesidades. 

Dentro de ésta subetapa se debe realizar un estudio del 
medio ambiente en el que se da el problema, al igual que los 
escollas o limitaciones que se presenten para su solución. 

El problema en estudio está referido al proceso de 
Control de Inventarios. Emisión de Facturas , ConCrol de 
Cuentas por Cobrar, cuentas por Pagar y Compras, por lo que a 
continuación se hace referencia al medio ambiente de dicho 
problema. 

El medio ambiente en el que se desenvuelve el problema 
es un ambiente más que nada de control administrativo. donde 
las personas que se hacen cargo del proceso. frecuentemente 
no están familiarizadas con el uso de la computadora, por 
otra parte, la gente que está involucrada dentro de éste 
proceso no sólo se dedica o estas funciones, sino que tiene 
que realizar otras actividades. por lo que la premura de 
tiempo ocasiona errores a través del proceso. 

Por lo anterior se considera aue sería muy necesario que 
éste proceso se realizara de manera rápida y ef icier.te, pero 
además que no sea complicado de aprender. 

IV.2 Aná1isis de Factibilidad 

Aqu1 ~~ prcce~~ a describir el problema y ias 
limitaciones del 1nismo con el fin de poJar d~~inir claramente 
los requerimientos que se expresan dent.ro del planteamiento. 
Una vez definido el problema. se procede a dar alternativas 
para su solución, en base a éstas alternativas se realiza el 
análisis de beneficios para contar con una base, de tal forma 
que sea posible comparar l3s alternativas propuestas para 
escoger la que mejor se adapte a las necesidades de la 
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empresa. 

También es importante dentro de esta subetapa considerar 
lo que es el estudio de recursos humanos y recursos de 
cómputo. 

Descrito a grandes rasgos el procedimiento de dnálisis 
de factibilidad para el problema en estudio. se presenta a 
continuación la aplicación a é~te. 

IV.3 Descripción del Problema 

El problema planteado surge a raíz de la ímportancia que 
tiene el llevar un control m.i:: real y rápido de dicho 
preces.o. 

Este proceso se desenvuelve en la actualidad de manera 
manual en muchas empresas. esto en .:ilguncs. :::.::!:iU$ ~~ vuelve 
complicado y ccn~u~a tiempo de las personas destinadas a la 
actividad contable y administrativa. es por esto que se busca 
que este proceso se realice de manera más eficiente y 
automatizada. 

IV.4 Documentos manejados por el sistema 

A continuación se presentan loz documentos que se 
utilizarán p~ra proveer información al sistema 

Pedido de Mostrador : forma de registro de salidas de 
productos en ventas de contado. 

Orden de Despacho forma de registro de salidas de 
productos en ventas a crédito. 

Mezcla Incompleta : forma de registro dA m::it~~i.:;.:o µr .imas 
faltant~~ ~n fó1uiulas. 

Fó,..mula : forma cH1 la que está registrada la cantidad de 
materia prima para fabricar dicha fórmula. 

Nota de Salida : forma de regi~tro de salidas de materia 
prima a un cliente por préstamo, devolución o para 
el Labora torio .. 

Nota de Entrada : forma 
materia prima. 

de registro de entradas de 

Nota de Remisión : forma para registro de ventas. 
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Factura : foi·ma de registro de ventas de contado o a 
crédito. 

IV.5 Alternativas de Solución 

Se plantean las siguientes alternativas 

1. Dejar que el sistema siga trabajando en forma manual. 

2. Realizar el desarrollo del sistema. 

3. Comprar un paquete comercial y adaptarse a ól. 

Beneficios 

En cuanto a la 2a. alternativa propuesta para la 
solución del problema. se puede observ.:l.r un aumento en la 
productividad dada la facilidad de la realización del 
proceso. ya que la computadora será la que realice el 
procesamianto de gran parte de la información. esto implicará 
que el esfuerzo de la~ par=on3s ínvolucr~das será menor que 
si se deja el proceso corno en la la. alternativa de solución. 

En cuanto a la 3a. alternativa debemos considerar Que un 
paquete comercial está diseiiado en base a 1·equerimientos muy 
generales. Por todo lo anteriormente dicho se elimina ósta 
alternativa por no ser la mejor. 

Si se comparan la la. y la Za. alternativas se puede 
afirmar que en el caso de inclinarse por la primera opción el 
aumento en la productividad disminuiría paulatinamente. más 
sin embargo al considerar la 2d. cpción, dicha productividad 
aumentaria ya Que el sistema computarizado realizaria el 
trabajo más pesado y además lo haría de manera interactiva. 

El sistema automatizado reporta confiabilidad en la 
información obtenida y disponibilidad en la información 
cuando se requiera. mientr~s que en el sistema manual no se 
pueden asegurar dichas características en un momento dado. ya 
q•.1A deoende del personal involucrado en el proceso. 

Del estudio de beneficios expuesto, la oeci=>i,:,;-, ~ tam;i.r 
es que lo más conveniente para la solución del problema 
planteado es automatizar los procesos de Ir'IVentarios. 
Facturación. Cuentas por ·cobrar. cuentas por Pagar y Compras. 
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IV.6 Requerimientos de Operación del Usuario 

El usuario requiero de ur1 lenguaje de operación de fácil 
aprendizaje y de consulta rápida a la informdción; debido a 
lo cual. se piensa en orientar el desarrollo hacia un 
manejador de bases de datos, el cual tenga genoraci6n de 
reportes de fácil elaboración y además acceso rápido a la 
información. con la finalidad de capacitar a un empleado y al 
mismo empresario para poder satisfacer sus necesidades. 

La compahía en principio, dispone de un equipo PC 
Compatible, asi como de un manejador de Bases de Datos (dBa$c 
II! ). por lo que el sistem~ a du~~rrollar estará enfocado al 
uso de estos elementos. 

Este manejador de Bases de Datos es un lenguaje de 
programación estructurado, el cual contiene básicamente tres 
herramientas : Un nivel de asistencia para el procesamiento 
básico de información: el lenguaje do programación; y un 
nlvel de ayuda para la comprensión de las comandos. 

IV.7 Análisi$ da Rttquerirni~ntos 

La etapa a desarrollar a continuación dentro de la fase 
de planeación del sistema. es la de análisis de 
requerimientos. la cual nos permitirá estudiar más a fondo el 
problema para darle una solución óptima. para posteriormente 
usar lo que se conoce como Análisis Estructurado. 

Es en ésta fase donde se establece un enlace entre 
usuarios y personal encargado del desarrollo del sistema. 

Como entrada a esta etapa se tiene un problema ya 
definido claramente en la fase anterior y como salida deberá 
obtenerse un documento de especificación. el cual deba 
cumplir con las siguientes características : Debe ser 
conciso. entendible y lógico. Para obtener este documento el 
análisis estructurado hace uso tres herramientas que son : el 
diagrama de flujo de datos. el diccionario de datos y 
procedimientos lógicos como son árboles o ~~n1~= ~a 
decisión. 

Para empezar a aplicar la metodología correspondiente a 
ésta e.tapa se hará una lista de los requerimientos del 
sistema de acuerdo al planteamiento del problema. el cual se 
realizó en la primera fase. 

Requerimientos: 

l.. Se n~CO:iitd poder crear y inantener un sistema de 
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archivos en los cuales se reflejará11 todos los 
movimientos realizados 

2. Es necesario tener todas las entrad~s al sistema y 
además poder validarlas para evitar errores en el 
proceso 

3. Toda la información deber~ queddr alrnacenada 
independientemente de quo sea correcta o no, con el 
fin de evitar duplicdción de información 

4. Si algún dato cumple los requi~itos de entrada aunque 
no este correcto debe existir la manera de corregirlo 

S. Desarrollar procedimientos para recoger los datos 
pertinentes de las transacciones y el 111dJío ambiente 
y utilizarlos par·a actualizar las b~scs de datos 

6. Desarrollar procesos que permitan tener acceso a la 
ba~c de d~tos p3r·~ o·-a~ni7~,- y Analizar su contenido 
y dar información resultante a la administración 

7. Registrar y conservar datos 
funcionamiento del sistema 

útiles para el 

En cuanto a los tipos de reportes quB se requieren 
están los siguientes : 

- Reportes Mensuales 

- Inventarios de Mate1·ia Prima (MP) por Precio Promedio 

- Inventarios de Producto Terminado (PT) por Precio 
Promedio 

- Inventario de MP por Precio Promedio referido a Mayo 

- Inventario de PT por Precio Promedio referido a Mayo 

- Listado de movimientos de Cuentas por Cobrar (CxC) 

- Listado de Movimientos de Cuentas por Pagar (CxP) 

- Cálculo de Comisiones por Vendedor 

- Listado de Incremento de Costos 

- Artículos en punto de reórden de MP 

- Artículos en punto de reórden de PT 
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- Reportes Semestrales 

- Articules sin movimiento de MP 

Artículos sin movimiento do PT 

- Listado de Consumo de MP 

- Listado de Consumo de PT 

- Reportes no periódicos 

- Listado de Proveedores en orden alfabético 

- Listado de Proveedores en orden de código 

- Listado de Clientes an orden alfabético 

- Listado de Clientes en orden de código 

- Listado de MP por orden alfabético 

- Listctcio oe MP por orden de código 

- Listado de PT por orden alfabético 

- Lis ta do de PT por orden ds código 

- Reporte de Fórmula costeada 

- Reporte de Fórmula para producción 

- Listado de Soluciones en orden alfabético 

- Listado de Solucionas en orden de código 

- Lista de Precios de Venta General y Línea Italia (LI) 
en orden alfabético y en orden de código 

- Emisión de Facturas 

- Lista de Precios de Venta oar~ M~~t~~d~r 

- Lista de Precios de Venta general en orden de código 

- Lista de Precios de Venta para Corporales en orden 
alfabético 

- Lista de Precios de Venta para LI en orden de código 

- Reporte de Vendedorez en orden al~abético 
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- Reporte de Vendedores en orden de código 

- Reporte de Cobranza General para CxC 

- Estado de Cue1lta General por Cliente en CxC 

- Estado de Cuenta Detallado por Cliente en CKC 

- Reporte de Pagos Generales para CxP 

- Estado de Cuenta General por Proveqdor en CxP 

- Estado de Cuenta Detallado por Proveedor en CxP 

- Emisión do Copi~s de Factura 

- Kardox do Productos del Catalogo 
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V DISERO Y DESARROLLO 

V.l Descripción de Documentos 

A continuación se presentan los documentos que se 
utilizarán para proveer intorn1dci6n al sistema : 

Pedido de Mostrador 

-NQ de Folio 

-Nombre Cliente 

-Código Cliente 

-Fecha 

Orden de Despacho 

-Nombre Cliente 

-Código Cliente 

-Dirección 

-Fecha Pedido 

-Orden de Compra 

-Condiciones 

-NQ de Pedido 

-Lugar de Embarque 

-Fecha 

Mezcla Incompleta 

-Hombre 

-Código Fórmula 

Presenta los siguientes campos 

-Cantidad en Kgs 

-Ooscripción 

-Código MP_PT 

-Surt.ido 

-Precio Unitaria 

-Lote 

Con los siguientes campos 

-cantidad en Kgs 

-Descripción 

-Código MP _PT 

-surtido 

-Precio Unitario 

contiene los siguientes campos 

-Peso 

-Materia Prima Faltante 
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-Lote -Código MP 

-Peso Total Fórmula 

Fórmula : orescntandc lo~ can1pos siguientes 

-Código fórmula -cantidad en Kg5 

-Nombre fórmula -Codigo 

-Lote -Descripción 

-Responsoble -Pe~o 

-Cód Concopto -Surna 

-Suma 2 

Nota de Salida : con los siguio<?ntns •:-=.:-:-.;:.u~ 

-Nombr-e Cli~nte -Cod Concepto 

-Código Client.e -cantidad en Kgs 

-Fecha de Salida -Descripción 

-NQ de Nota -Código MP _PT 

-Responsable -NQ de Factura 

Nota de Entrada : conteniendo los campos siguientes 

-Nom~re Proveedor -Cod Concepto 

-Código proveedor -Cantidad en Kgs 

-Fecha da Entrada -:;cc::-..cr1pción 

-NQ de Nota -Código MP_PT 

-Responsable -Costo Unitario 

-NQ de Factura/Remisión 

-NQ de Orden da compra 
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Nota de Remisión 

-NQ de Remisión 

-Fecha 

-Nombre Cliente 

-Dirección 

que contiene los siguientes campos 

-Cantidad 

-Descripción 

-Precio Unitario 

-lrnpor te c/p 

-Subtotal 

-Descuentos 

-!va 

-Total 

Factura : que presenta los campos siguientes 

-NO de factura -Cantidad 

-Fecha -Unidad 

-Nombre Cliente -Descripción 

-Dirección -Código 

-Precio Unitario 

-Total c/p 

-Sub total 

-Descuentos 

-lv'.:: 

-Total 

20 



V.2 Diagrama de Flujo de Datos 

En algunas ocasiones es común que se confundan los 
términos de diagrama de flujo de datos ( DFD ) y diJgrarna de 
flujo de un programa ( DF ). por lo que cabe aclarar que son 
términos muy diferentes, para empezar un oro particiona un 
sistema en partes lo suficientemente pequehas pdra ser 
especificadas concisamente ~ mostrar las interfaces da los 
flujos de datos entre esas partas. El contr.nido del flujo de 
datos está precisamente especificado en el diccionario de 
datos ( DD ) . Un DFD no rnuestr.:i. ".:>GC'.Jcncid'.:::. de control como er; 
el caso de un DF común. Un DF es una visión del mur1do desde 
el punto de vista del CPU, es una secuenci~ de primero 
realiza ésto, después lo siguiente, etcéter3 en un orden bien 
definido. 

Un DFD es una red que consta de los siauicnto~ cudtro 
elementos : 

-Un arco o vector llamado flujo de datos, el cual es una 
trayectoria o canal a través del cual fluyen qruoa~ de 
d~tos ccn u~a com~o~ición conocida 

-un nodo o burbuja que indica un proceso 
( transformación de informaciór1 ). Muestra alguna 
cantidad de trabajo realizado sobre los datos 

-Dos líneas horizontales y paralelas que indicnn un 
archivo o una base de datos 

-Un rectángulo que representa una fuente o destino de 
datos. el cual es una persona u organización que c~o 
fuera del contexto del sistema y que genera o recibe 
da tos de éste 

Se pueden desarrollar varios niveles de un DFD de 
acuerdo a la complejidad del problema. de tal forma que el 
"diagrama cero" engloba a todo el sistema y es el más 
general. En realidad no se puede hablar de un número fijo de 
niveles, aunque se recomienda que se llegue a un nivel de 
detalle tal en que se obtengan primitivas funcionales. o sea. 
un proceso '1"""' __ ,.................... , ~ldLct.r en una hoja de 
miniespecificación y el cual tiene una entrada y una salida. 

Para la realización de un DFD se deben llevar a cabo los 
siguientes pasos : 

l. Identificar las fuentes externas 

2. En cada proceso se deben identificar l~s entr~d~~ y 
salidas que se esperan 
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3. Identiticar los requerimientos de información que 
puedan presentarse 

4. Hacer un diagrama colocando las e11Lidades externas y 
el flujo de datos que se or·igina de cada uno de 
ellos. los procesos y los almacenes necesarios 

5. Cuando se tenga el primer diagrarna* verificar que 
todas las entr·adas y salidtis se han incluido. Excepto 
aquello que r~s1Jltar1 salidas de error o excepciones 

6. Hacer un nuevo diagrama tratando do minimizar cruces 
de lineas de flujo 

7. Validar el diagrama con alguno de los usuarios para 
evitar interpretaciones erróneas 

B. Hacer una explosión de cada uno de los procesos 
incorporando error·es y salidas de excepción 

9. Hacer un di.;.gr-o.m.:>. fin<'ll 

Fuentes Externas 

Solo existe una que se denominara Usuario 

Entradas 

En cuanto a las entradas al sistema SIClFC se tienen 
varias : en primer lugar lo que es el archivo o catálogo 
principal de Materia Prima. Producto SemiTerminado y 
Producto Terminado, el cual va a contener todos los productos 
tanto de Materia Prima ( MP ) que se manejen. como de 
Soluciones ( PST ), asi como de Producto Terminado ( PT ). En 
este archivo se registrara cada producto nuevo con su clave 
correspondiente. Otros da los archivos que se van a estar 
actuali.Lctndv ~en fil Cñ.tálogo de Clientes, el Catálogo de 
Vendedores y el Catálogo de Proveedores, e1• do.-.d:: =~ · 1 ~n A 

capturar todos los datos necesarios cada que se dé de alta un 
nuevo registro. En cuanto a la información referente a 
compras, esta va a ser registrada a través de la Factura que 
proporcione el proveedor o de una Nota de Entrada, cada que 
se haga adquisición de MP, o haya una devolución de un 
préstamo, o por algún otro concepto, llevándose además un 
control de Cuentas por Pagar de cada proveedor. 

Se va a llevar un registro de lo referente a Producción 
o sea a la fabricación de Fórmulas ( PT )* actualizándose 
con cada registro, las existencias tanto de MP y PST como de 
PT. 
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Por lo que se refiere a Ventas. estas ~ueden se1· de 
Contado o Crédito dependiendo 1-.lel Cliente. En cuanto a las 
primeras la información que se va a registrar en el sistema 
será proporcionada a través de una forma que se llama Pedido 
de Mostrador. la cual contendrá la información necesaria para 
registrarla en el sistema.En cuanto a las ventas a Crédito se 
proporcionarán los datos necesarios de cada cliente asi como 
el vendedor que lo atiende, llevándose con esto un control de 
Cuentas por Cobrar de cada uno de ellos, p~r·a lo cual la 
información se le proporcionara por medio do una forma 
llamada Orden de Despacho. 

Con respecto d la~ Not~s de SAlida estas servir·án p31·a 

proporcionar la informacion referente a prestamos de MP a 
algún cliente o para el laboratorio, etcétera. 

Salida5 

se van a poder tener una gran variedad de reporLes tanto 
de tipo estadístico como reportes de lo~ catálogos de 
Clientes. Proveedores, Vendedores, asi con¡o del catálogo de 
productc~ ( MP, PST y PT ). 

También se podrán obtener· reportes de cuentas por pagar, 
de estados de cuonta de proveedores, o de movimientos 
registrados durante el mes. 

Se podrán emitir reportes de entradas y salidas de 
productos, tanto de MP como de PST y PT, así como listados de 
productos que no hayan registrado entradas o salidas 
( productos sin movimiento ), asi como de articulas llamados 
"en punto de reórden". en este listado se pretende obtener 
aquellos productos quo tengan una existencia abajo del punto 
mlnimo para evitar que haya faltantes principalmente de MP. 

En cuanto a la Facturación esta se hará de manera 
automática tratando de que el usuario teclee lo necesario 
para evitar errores, afectándose las Bases de Datos ( BD ) 
correspondientes. e imprimiendo la factura al momento. 

Se podrán emitir reportes de Cuentas por Cobrar. estados 
de cuenl.ct. d~ el :ic:--ite~. 1 i c:;.tados de movimientos generados 
durante el mes. reporte de comisiones de todos lOS v1::111u'e:.;:l.:;rc.= 
registrados. 

Se va a poder emitir un Inventario de productos cada fin 
de mes tanto de MP como de PST y PT. Para saber las 
existencias y su costo aproximado del total. ya que esto se 
va a obtener por precios promedio. Adicionalmente se obtendrá 
otro listado solo que este va a ser comparado con el mes de 
Mayo anterior. 
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Se ~adran otitor:~r farm;:i.-.s con~~~ien<..10 to,jos lo•., producto~". 

E'$to p<J;rU ;:.i-:.er,tar l?l i.nver,t.a.-io f 1s.ico c;:i.da qui:.! este o:;.e 
realic•~. Esto r.s a. gr~1ndes r;:.5gos lo Qut': ':.tl pretendo 
autom.-~ti.·.'l.r cor. el a~::.a• 1·0110 de este sistema_ 

V.3 Diagrama de Flujo de Da.tos ael Si~tem.'\ 

A continuacion ~e pr·esont.an lo~ DFD del ~istema S1CIFC 

USl1\RIO 
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D&Ju CU1MU 

lKlUt o no i¡ 4.lQ 
~nl&Jt -11 

4,23 

1 • 1 
m!~I:· l n \1 t ;i, 

li ....... 
1 

e l l • n ' • • \"'"" 
R1!1lltr<11 ~ 4.,21 Kens&J• 

[1 ~~r~f!g:º 
~:Y.t. ••• 

F·~ 
4..311 

KlnsaJ1 
4..33 

mm:· r. n .., l a ...... 
el l • n t • • 

CU.r\tt 
""no.le 

4..U 

r!~f~f!~tº 
KoYlMllnh 

t ..... _._ ..... i_...,+ _ ~:. 
ftlvladtntos 

Jlhl'& u. Dn dtl proouo &. ~los a Ko\lhd•ntos 41 ~ntu '°" Colll'V 
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"" Co&r-&110 Gtoral 

.... 
Co!llslonu 

4.4.l 

ldo.Cta,Gtntrd 

4,44 

'40,Ct&.hldlado 

ti tnvf1 dt htt ttCdulo u p.odri.n t•Htlr 1 LIHl~or dt 'obrlri.o 91111r•l, Uhdor ~• 
C1.11nta ·unto tn tof'l'I& Dthll•dl ec,,o Gt11tr1I dt ctuntu, u1 ºº"'º un.r•r "" ttpHu h 
l"IOVl11llnto1 ruh\rador dura11U ti Mts, rtlHl~nand~ Ju lluu dt ~•tor eorrupo~11r~1: 

r 
r ~l»-anu Gtnn•l 

4..tllil 

~tl!:;: 

lnlorM.1.clon 

Clionu 

r ......... . 
"°vl1d1nt11 

rthr& u. on dtl Pf'OOIH •• ol1ttno1•n,. LJIU.du •• C.hl-anra •• Clhntu 
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c:.1cu1c 4t ~tthlonu 

4.GQ 

s:~1:a:r 

4.01 

1nn:!:~?on 
(ul1•ros • 
1 16===d 8 

lnforMAcicn 

lnton\a.olcn 
4,42,¡ 

büh 
Jif9htN11 

ri9tlt'a. aa. OfD dtl rrocuo 4~ Obtencl0n 4-1 cl1culo d.t Coit.hlonu 

e 1 1 • n t • • 

ftovl~ltntos 

Esta.do dt cuenta G.nera.l 

"4nu.J1 
4.434 

1 n V l a 
error 



I~ 4.44Q 

¡.,,i! =~=m=:~== == 

e 1 t • n t • • Clltntt 

1 ••• u 
R•1tstro1 1 ¡- ••¡•¡•·· 

1 "'" " ..... 

-----Ko11hdtntu 

Ktnu.Jt 

lnfonu.alon 

4.443 

4.44-1 
1 n v 1 a 

1rror 

4.446 

'l!;Y~~~~ 

Sal~:l:ul:tte 1-------->< 

119'\lr& 24. ~n 411 proouo dt ObhnotOn Istada1 dt Cu.1nta Petallados por Clhnte 

.. slltra1 
4,1'51i 

• l~l:~Y:n 

Plovl•tutu JntorMa.olon 

111\11'1. H. DD dtl Pf'OOHO dt Obttnol0n dt los Novifthntos l"lfllltrados tn el .... 



... 
Al tu 

... 
Provetdor.r 

. .. ... 
CGnsuUu Rtporhs 

Por Mt:ilc dt Í1H M;d•Jlo u podr._11 rullur1 Al tu, C&Mbios, Con1ulht 

v Rtportu dt Pro1,1udor111 u podr&n optuur lo• 1htos oorrupcndltntn dt 

dt c&d& uno dt 10I Prouudoru un 1¡¡,¡1 los d111&. l"IQdulos 1u• lnt.nr1.n •stt 
1l1ttM& putd&n h&ctr rtftrtncla 1. los uchlvos qut u ontun tn uh M04ulo 

r•rt 'ZIJt putdt" ur r•hclon&l101, 

fl9Uf"& 37. J>D 411 procuo 4t alta dt Pr-ovn4oru 
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Prov114oNI 

r CuJ)fOI 

' ~ • .z.z 
In v i ._ 

trror 

Jl!JU!'& 28, DFD dt I proouo d• Cublos 1. f'T.ovudoru 

Consu.ltu 

R9t1htro1 lnCont.ao ton 

.... 
lnfomaolon Llshdo por KoM})tt 

~ l:~~\:ª Codl ¡"====== o '°" 'º 

Provt14on1 
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'·' ... .. , 
A 1 t a 1 D a J a 1 e .. "11 1 o • 

lllJUr& 31. lairu•Ma ,1n1ral dtl ~dulo dt Cutntu por Poar 

A tuvf1 dt ¡1\1 t1Ódu.lo u Nd.rÍn ruUu.r 1 Altu, BaJu, Cl1iblo1 "Roortu dt 

IOI MOVlMltntos 11n1rado• 1. tr&11Í1 dt irtt M0du101 pud1indou capt.iroar 101 data corru­

pondltntu, pa.r1. l(Ut ul. 101 dtMi.1 l"\Odulot <tUt lntnran ti 11lttnl P<.Ltda.n hactr uttrtn 

cl4 • lu archl..,01 ttntr&du por utt 11Ódu\o, 

Alta dt CU1ntu 

r ,,u 

~!!U:r 
~nuJ• 

f'r.oVllclOffl 

lnto"'&olon 
,.11 

rl.!M:1!~ro 

,.u eu.ntu 

t~f:~~on 

fltu.ra 32. Dn 4tl proouo dt AUu 4• KoYIMhnto1 clt CUtntu ror Pat"u 

39 



a.Ju CUtntu 

¡'"'"'o ... ¡¡ ,,29 

~!!!a: .. 

PT-o11udoru iCll<oh 

¡'"'"""•¡ 
6,.U 

~:r!H~tº 

CU•ntu ~~ .. f!nto 

~JoaCutntu 

¡,Jg 

F,,,,,,=m= .. =i=!!=ª==·== 

Ktn.r&Jf 

Ktn•&J• 

6.ll 
I' n 11 t a 

trror 

J"roYHdoru MlntaJ• 

6.31 

~:r~f!~1o 
ft0111ld1nto 

6.23 

r n 11 t a ....... 

fJf\11"& 34. »n> dU pNotso 4• Ca/\bJos a Movh•ltntor d• Cutntu poi' Puar 

40 



A tuvts dt tstt 110dulo 1t podrÍn 1111t1r 1 Lt1tado1 dt Pou nntralts, utadol dt 
Cutnt& tanto tn (O:'Ml llthlllda 0011e1 Gtntrd dt Pro11udoru.ul oom ttntru un ttP.ortt 
dt ttoYJMltntos rttl•trad.01 duuntt •1 1111, rtl1~1on&ndo Ju Buu dt ll&to1 oortt•ton~ 

dltntu. 

P&JO• Gtnuahs 

11 ,.uu 

rlh~ = .... =··=:=l:=a:=·== 

Provt14oru , •• .u 
ftfslstro• 1<--===--11 .::rmn .. 

lnh1•1uolon f ........ . 
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r Esh.do d• Cu•nt. tr.tall.a.do 
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'·ºº ¡1--,-. ..,-.-.-.., 

Pr-ovuo.or KtnuJ• 11 

1 11 (lbtltr1t 1¡tnv11. 
~ PN11udor ,1 trNlr 

~--- ~--

............. !""'"'"" 
Rlslstr-os 

1 .... , 
ll Ut lfl" 
) "'avf" f'nt~: 

JnCo""aclon 

CUentu /i ,.4.ZJ 

Prcl'ltll.oNt 

<:untu 

1 Cdoul• 
!'"l'° y W..iu 
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l~J:~:Y:n 

0&1ntu 

Infof"llWUJ!on 
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Mov1"1eatu 
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"' lnnntU'IU 

'·' C1.t&i11odt~Pt "' Pttdu;otOn "' Con.11tJ t .a.1 

7.18 

flJJut'& 4(,1. ll'lUtiq r1ntral 4tl ~dulo d• lnYtntu-101 

11 ,,...,.¡. dt i1t.t t1~dulo u podri. \tl'ltr •~cuo a 101 1u!>-,.~d ... h1 dt Cati.Jo90 dt llf.tt 

rtl PrlMl v Pr:o:!:u~to ?ll""lllltde, •I 'rH e:"Frtl'dt Pr!1'J~et01'1, 1~1-i1 1!~ r<'dtr actuar 1 

ln 11,1~,,0dulot dt C:o/\fiilUt val dt Jltportu. 

1.u 1.u 
at tu al Cati.1 .. 0 S&Ju al Clti.ht• 

7.ll 
IH&l.Ul~n 4t flP c:o1t .. e. n1nt 

Con Utt 1ult-";dulo u todrU. tHllur Unto Altu d.t ftahrH Ptlr1& ODttO 4t FONW. -
lu, • tll , ••• u.u f&JH • tWIOI dt tt\H prodt.1ch11 .. \lrl'lt 1,ir. Pl"CCttO 4t rtva -

i..att9n •• nntru """' .. ; oon. ,.,...,;" un fNIHhl it '"'" d.• rfnt1ua1, 

..... 



1¡ 1.1 ... ftod.uc'o 
~t.Jt!º' ·-----

rortfl'.llu 

1.uu 
1 n Y l t. 

•rror 

11~ u. 'Dfl) 4tl P1'0CUO 4t Altu de M.P •• p.st. 1' P,t. •n el t.atilO!!f 

~u a.l cuhoro 

KtnsaJt 
1.1u 

1 l'I V i & 
error 

fol't'C.lh.1 



C&xhlos a Pl'Oduoio1 

'i 7.129 1 7.1Zl bl1h a no MtnnJ• l"=I =~:O='a=Ml=~ ='+-----'=¡ =' ~=.~=.i=• =' 

1 ..... ,., 

7.U3 

e 1 i a 1 o "o ·~~a~ll"' 

1.1;3 

~f:~· ., .... 11 ........ ,.,, 

RtvahuclOn U KP 

7.131 
Producto 1 1.ne 

J SJi.:i~!t~• 1----+IL?}g~J.:,,!ntc 

-----

1.ua 
Ac&:t~:sa 

fisura 4.S. l)l'D del rroouo d.• rtvaluaotOn dt Ptatnla Prhu 
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Cosuo 4• TÓri'Ulu 

Pro4u~to 

CA t: al O fo 

Pro4uoto 
7,14.2 

¡cu0 v~:..utt:'° 

fl!W"t. u. DJ'P del proooo dt oosteo dt FÓ,,.u\u 

... 



7.2 
ProduoolÓn 

fl9Ur• 47. tsi¡u1~ gtntnl dtl ,.¿dulo d.1 h'<Jduco1Ón 

R -in11i1 dt istt M;duio u podrÍ.n r1gutrar E.itradas •I AIMlein, rt'Jlltro dt $ali -
du dtl Alr'llCÍn, 'il tl procuo qut COMPrtndt la. ProducclÓn ( C&r'Jl !il ducuu. > de FOmu­
as 'í :;,,.::r::"f'",,..!&J < Pr~~u:t' ~t~1H~\"1do ), rt'J\ttrÍ.ndou 'I actu&lui.ndou por oonrl -

'1Ultlltt e.da uno dt lot ar~ht~OI rtltolonac!.01. 

l.Miltt o no 

e a t al o v o 
h'oduoto 

lnhrti\Aolon 

7.213 ...... 
IntorNcton 

l>clsh o no 

l'l"OYHdOrtt 

lntradu 

1.¡u 

¡: n Y l a ...... 

filW'• u. llnt d.t ft'OGUO de NJbtro dt lntrtdu •1 AlMlO.ft 



7,¡;;u l11~41tnttl 

ia.~!Et:s 
tnn-tthnU•t 1 ~ 7.124 

~~ft o..u 
ru.•t1'11.0lonu 

7.U~ 

t•~º~Uo~•"· 
IXl11tnoh 

Aohullu. l>chhnolu 

rl~ u. Pn 4•1 ttrocuo dt hhrlu.ciOn dt r.t. 1i1 r.n. 

lxiUe • All 

tlh •• Calldu 

1.aaa 

m~m 

PndlLato 
~-----~ 

nle"'4ohn 
7.ni ..... 

lnh1'Ulon 
r ...... I 
1 "'===== 

C:U.10.tu 

loh1.•lt•• ltthtl"CI 
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'1.31 

Cat,1090 41 "-PvPI 

1.3 
tonsul\u 

7.34 

Intrdu/SaUdu 

A travi1 dt 91·t.t rtiid1,1lo 1t pod.rln U&ltur Consu\'\u 1.\ Ca.t~lo9~ 4t lh.ttU& Prtru 'i 

i'toducto hrntna~o. CllC!.Lhr rOtt'luhr pa.ra. ll c1.f'lt.l.d.1.d. qut u t1niu q_ut l..tinc1r. con tl 

MOdl.llo dt ton1ul1:.&1 dt Productos tn F0tttUlU Pt~U• Ytt1hcu t¡,l.lt r;r .. ulu lU cc.nt1t -

ntn, 'i 1. tTul1 dt \u Ccn1111\as dt Entradu/S•l\du ptrnl\t vn lo• producto1 itUt u 

?l•n OOl'IPt•do, Ytndldo, prutado, tte, 

'1,J19 

Í
l><llt• o no .. -~_·•!,\!-'"-!:---. 

.. - .......... 

1,3U 

tn?~~ftn 

Ken.u,Je 
1.111 

1 n 11 l a ..... 

fltw'a 'ª· DJ'b dtl rroouo t. Ctn11.1.Uu al c.u1lott dt M.r. y f,'I. 
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F19'U"• 53. DrP d•l fNICllO d• c&iculc d• rGNtUiU (P.T. !il P,ST,) 

, ......... , 7.3311 
MtnnJt 

7.331 

~1~~1: ¡ ~r~~ • 

e a ta 1 o 1 o lPN6MOlo 8 7,33z 
lntol't\l.clon 

7.333 
rcMM.&la 1 ~91111'0$" y~~l:: '1!:=1:· 

ro ,. "u 1 a• 

flfUJ'a 54, Hl> bl proouo b Cu1uJh1 dt prd11clu conttnl4o• tn tO'"""lu 



ton1Ul1l d1 lntndul5dUu 

1 
7,348 \I 7,lU 

l'.xiltl o no rknu.Jt 1 
~ ~1~~~: 1+-=~~I '~,~i • 
1 '=====' _;, --

1 lnlU•lolol'I 
!1'Mduo1o 

' 
1,J4l ~1 1 ,Ju 

Tipo 11 

CM~Uc'lo dt 1---~->jl tnF~:.!:~lon 

tR.,l1trot 

' .. l 1 d. 1 

flrun ,,, PTll dtl prono dt Con1u.ltu 1. ttflttru d• ll!tl'adU o hlidu 

Con tJ\t 1Ub-,..0dulo ft podri.11 t"lttr 1 IU ln11111\UIH ll•IOflU.d.01 por prtctOI Pro~ 
MtdlO dt tod.01 lo1 produc\011 roma rH• u1nt1r ti lnvtn\l.rlo Fl11co1 St podri. outuur 

ti lnHnhrlo rl11co ttn tJu•ttrlo eon •1 dt lt c0Mp\lttihrt1 l.t1'\1d.u d.• pro411t\01 4•l 

oti.loto1 u! ºº"'º llrt•dn con los pttclo1 d.• ~•nh d.t P.T. dtl ati.iou. 



e a t al o s o 

1.u¡ 
l PM• on 

dll rn\len U'lD 

Valorh1.olon trw. f'Gt' PP 

Rtgt1t·ru 

Entradas 

GJ'&ba R1tlstN1 !l 7.U.1 PP Pt<odu.oto 

Rtr~•rr.gayo 

lnvtntu101 K & y o 

O!rUJ'f. "ª· DrP 491 JIHOUO 4• ValDrhaolOn 4tl lnvtnh.rlo por htalo l'l'OM4to 

r .......... . 1.uaa 

&::!;~: 

flJUN n. Dn 4tl '"º"º dt IMPr .. ldn d.11 lnv1ntarlo 4t "1' v PI y •l l'Utr14.a a Kayo 
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'º"""' pua ln..,, ll•io• 

JUura 6U, PrD 4•1 proouo 41 IMprutOn de u.na Fol'M. raH auntu ti ln..,, rl•tco 

Pffdu.cto 7,43g 

~A~~;º 

DatOI 

UIUM testto 
7.431 

rffi:~lt,, 
I.ltt&do 

ltMPGNIJ 

AJu..s'' UI lnv•ntuto 

IrilorMa.Oton 
...... 

~1!:~:. lntradu 

Catalo10 IProduoto 1tmi:· Sal Hu 

..... . ..... 
ta11füU•i,., C"H'f VI , .. •·r st1no a 

lttlftH 'i&ll4& 

Actuallsa Rtrlrtro 

119'\U'& U. M» del proouo t11 AJiute a lnventuto RHI dt lo utntado tn ta OOMputadora 
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.. ,1.~· .. ~o u.of:n .. 

A \n\lil dt i1tt M0dulo !I podrin tMltir ll1t&ó.01 dtl cati.1090, c:or10 ron 1 Lista. -

doJ dt rl1ttrll Pt!f'u, Ltst•dH d• Producto Ttt"Mlnd.o, ul COMO Llshd1u dt Producto St • 

MlUrMtnado o Soluolonu. 

Prod.u.otos 
7.4'18 

J.;!~gl:~· 
lntor"'K&olon RtPorte 

e .. ta 1 o , o 

fl9UJ'& U. DrD 411 proouo dt tMltlOn dt Llstdos dt ".P. 

11 
Procluoto1 ,. 

e Listado de helduoto Ttr...lnado 

1.ca11 1 7 .~al 
J:.!lg~\:~• l inio~¡ .. n~ [\'!f:Ao 

flf\lN "· pf'l) dtl Pl'OOllO dt tMl110n dt Listados dt P.t. 
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Ll1t1.do dt Producto liulh"'ln•do 

7.4$3Q 

f~i:~:?:n 
lnronu.cilcin 

l ~lot&do s:1uclonu 

e .. t .. t o ~o 

1 "'"~'º 1 

ObhnolÓn dt F01'1'1UIU 

7.4'11 
MtnUJt 

7,461 1 ... ~ ... In Y 1 & 
Pro oto 1rrol" 

~"' 1 
PHduott 

fOl"MU.lU 

1 " ,-------, 

L. 7.4'a 
foMJh co1tu.d.a 

lnSf'<ldl1ntt1 r~fa o pua Proclw:clon 

FifU.l'A '7. DR 411 Pl"OOUO dt Obtlnctin di firwilu Coltudu o para Produ.ootin 
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i.•n 
~bo"t.nual 
dt l'Otot 

7.47 

Pru l0t dt U•nh. 

1ll\U'a U. 'll"rU••a. 111•11tral dtl ~d111o dt Obtlnol~n dt P'NotOJ 4t Utn\a 

~en Uh Jl.lb·/'\Od.uio lf pcd.r1.n ~alcY\ar 101 PtH·101 dt i,'•nta o!t t;dn 101 pr:d.1,1et:s 

o 111 fcf'l"I& M&nu•I d.t 11,~n prod'..ltto tn uuelí"~· 1d.t ... is dt r~dtt tf'l1t1r d1Hn~1 \IFO 

dt ltthrd.t PrtclH d.t 1Jtnt•. 

t&lou\Odt Prtclol 

7.'4111 

?r!~~!: 

e a' a 1 • r o 

fi~& '9. UD dtl 1'fOClll '11 cl.1ou10 dt ftt0101 !ilt Vtr.U rua P,t. 

~lo l\ut.11.1.l 41 f'NOIOI 

lxilt•. 110 
'l,UZV 

l'knsaJ• 
7.47.11 

f?~!~H: l ~r~~ .a 

e a' a 1 o r, Prcad.ucto 

'loU1U 

I· Datn 
'1.41a2 , ..... -···1 l ~:Y!: ºl:t::· . 



i'.41311 l 1.4731 
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f ........ .. 
e a ' .. l o !J o 

1.4148 1.41U 
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e a ' a 1 o , o 
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r Llsta dt f'Nr::lo.s Gl'.i.I. 

e .. t a i o , o 

Llsh. Ct l'rtciio1 torpor.tes 

~!,_=·~=;~=ª=;:='!=~·=='º'' ... '''" 11 ~~;;, ~::.~ 
1 - lL----· 

Catalo'o 

r LhU U PNotol L.l • 

.. ----~ 
7.4.178 7,4771 

l"'=='J;.:='='m='='I=~·== lnro~olon "==.,'"= .. =,~=!=, == ~:;0:, 

flt'IU'a. 1:5. Dn dtl Pf'OOtlO dt 1Ml1lOn dt Llstu dt htclOI Lino. IUlh 
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Pro\lt1dor 

re Rl R LOGO 

1 FRClUHA/P 

t lnlorMclon 

Aotualln lntotN.olon 

8.HI 

Productos 

e.a 
hp0rtu 

KennJt 

fi9. f1 ~FD dll P'Maeso do !lltu dt CoKrru. 
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1.u 

tstadl1t1oa1 
df CoKPUS 

C.lleulo d•I 
Punto d• 
~Ordtn 

a.i1 

... 

il!'• 711 01J) lllfUfll& fHtl'&I d1l i.0dulo dt Jltf'Ortu PUi C4"J>rU 

Co"'pru POI" Pro1i1udor 

a.ue 
r~J~:~:. 

1 n t r t da• 

1.2n 

R~:IH~. I' :··'··-··· 
"=====' 

e.u 



Actuallu 

Producto 

8.il21 

"" ..... lnCor-&clcn 

Con•~ 

s • l ' d. •• 

r Lista dt Pr-oducto1 en Punto d• Rfordtn 

Jnfof'Mitlon 

lntrada1 

Producto 

1 .. --.-,L.,-l-, ,--.-,-.,-.--. 
~ .. ?.t~:,1a 1-_.,.._,._,_.,_,_.,, i~i:~:V:n 
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CAlALOGO 

r l'lrt.{cutos un Mo1111dtnto 

~ •.z<l 
Producto ,.1\ CMCA 

\¡Movhlltn-

\~ --1-.-
l'J"Oduoto \ 

IRl''llStru 

S n L 1 DA S 

Lhhdo dt \.--EHlRAPAS 
M,p,, P,l, 

Ftt. 8? PrD Proouo dt Obt1no1ón dt Listado• dtl ~iálo90 dt Productos 

•\i• no r•g:htl'u ~c111t.-hnto. 

CATALOGO 

Flf, 83 DTP Pf'Oooo dt Obt1no10n J.. 6.i.• t;..!;; !!' o:~~~.,.., ,.-," ,.., 
en un St~11tr• dt lt.P !il P.l. 
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b:il:h o no 

e a t .. 1 o , o 

Entradas 

f K.ar<l11e d• PJ'.oductos dtl CatiJO!JO 

B.2611 11 B.2&4 
lknu.Jt 1 

U.rUlca 
Produ.ctos 

1 
¡rNd.uo toJ 

a.2u 

j:UJ~· 

Ptriodo 

a.2u 

Ut:~l~?:n 

1 8,2G3 

!""'"' ¡rn OrM&clon 

i) '~r'~~ & 

s 1.l 1 d ... 

Httistros 

Jnfo""'oion 

lnfo 

K&.l'd.1x de Pro duo to• 

Fl'1U'• H. .Dn> Cltl 1roc:uo dt 1MhiÓn 41 u.n K&J"d.11C d• produuos 
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V.4 Diccionario de Datos 

Diccionario de Datos del Sistema SICXFC, que almacena 
tanto la estructura de los datos, como la descripción de 
estos. 

Estructuras de las Bases de Datos: 

SICIFCOl.dbf (Catálogo de clientes) 

No. Nombre 
campo campo 

Tipo 
campo 

ANCHO DECIMA 
LES 

DESCRIPCION 

l CODIGO CARACTER 6 Código del cliente 
2 NOMBRE CARACTER 45 Nombre del cliente 
3 DIRECCION CARACTER 45 Dirección del cliente 
4 COLONIA CARACTER 45 Colonia del cliente 
5 POBLACION CARACTER 30 Población 
6 COD_POSTAL CARACTER 5 Código postal 
7 TELE FONO CARACTER 15 Teléfono 
e CONDICION CARACTER lB condiciones de venta 
9 SALDANDO NUMERICO 12 Saldo a cada corte de mes 
10 VENDEDOR CARACTER 3 Clave vendedor asignado 
1l CONDUCTO CARACTER 30 f"ledio de transporte 

INDEXADO: 

SICIFOOl.ndx Llave: COOIGO 

SlCIFOl 1. ndx Llave: NOMBRE 
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SICIFC02.dbf (Catálogo de vendedores) 

No. Nombre 
campo campo 

l 
2 
3 

COO_VEND 
VENDEDOR 
COMISION 

INDEXADO: 

Tipo 
campo 

AJ<CHO DEC IMA 
LES 

CARACTER 3 
CARACTER 35 
NUMERICO 5 3 

DESCR I PCION 

Código del vendedor 
Nombre del vendedor 
Comisión del vendedor 

SICIF002.ndx Llave: COD_VEND 

SICIF012.ndx Llave: VENDEDOR 

SICIFC03.dbf (Archivo Temporal ;Módulo de Far.tu ración) 

No. Nombre Tipo ANCHO DECIMA DESCRIPCION 
campo campo campo LES 

------------------------------------------------------------
l CODIGO_CL CARACTER 6 Clave del cliente 
2 FECHA_FAC FECHA 8 Fecha de Facturación 
3 FECHAVEN FECHA 8 Fecha venc. de Factura 
4 FACTURA NUMERICO 8 Número de Factura 
5 CODIGO CARACTER 9 Código del producto fact. 
6 CANTIDAD NUMERICO 10 3 Cantidad del prod. tac t. 
7 UNIDAD CARACTER 3 Unidad de medida (kg) 
8 DESCRIP CARACTER 35 Dese. del producto fact. 
9 PRECIO_UNI NUMERICO 12 2 Precio por Kg. 
10 SUB TOTAL NUMERICO 12 2 Sub total por producto 
ll SUB_TOT NUMERICO 12 2 Sub total de la factura 
12 OESC_P NUMERICO 3 Dese.! en % 
13 DESCUENTO NUMERICO 12 Dese .1 en cantidad 
14 DESCPl NUMERICO 3 Desc.2 en % 
15 DESCUENl NUMERICO 12 Desc.2 en can ti rl~ri 
16 IVA_l5 NUMF°i:;¡o!r:'Q 44· lVA 15% 
l/ FLETE NUMERICO 12 2 Cargo por flete 
18 TOTAL NUMERICO 12 2 Total de la factura 
19 LDTE CARACTER 12 Lote del producto facturado 
20 NOMBRE_CLI CARACTER 45 Nombre cliente 
21 DIREC_CLI CARACTER 45 Dirección 
22 COLONA_CLI CARACTER 45 Colonia 
23 POBLA_CLI CARACTER 30 Población 
24 CONDICION CARACTER 18 Condiciones .;., venta 
25 CONDUCTO CARAClER 38 Medio de transporte 
26 PEOIOO CARACTER 3 Clave de vendedor 
27 ORDEN CARACTER 12 No. folio de orden. 
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SICIFC04.dbf (Archivo de Movimientos CxC) 

No. Nornbre 
campo campo 

l EDO 
2 FECHA F 
3 FECHA_V 
4 FACTUR?~ 

5 CLIENTE 
b NOMBRE_CLI 
7 SUB_TOTAL 
8 DESC_PC 
9 DESCUENTO 
10 DESC_PCl 
11 DESCUENTO! 
12 I_V_A_l5 
!3 FLETE 
14 TOTAL 
15 ABONOS 
16 VENDEDOR 
17 PAG 
18 MOV 
19 AFECT 
20 OCTO 

INDEXADO: 

Tipo 
campo 

AtlCHO DEC IMA 
LES 

CARACTEH l 
FECHA 8 
FECHA ti 
NUMERICD e 
CARf\CTER 6 
CARACTER 45 
NUMERICD l'.:? 
NUMERlCO 3 
l~UMCP.ICO l'.:? 
NUMERlCO 3 
NUMERICO 12 
NUMERICD 12 
tfüMER!CO 12 
NUMERICO 12 
NUMERICO 12 
CARACTER 3 
CARACTER l 
NUMERlCO 2 
CARACTER l 
NUMERICO 8 

DESCRlPCION 

Estado(Mov.cancelado o no) 
Fecha de Facturación 
Ft:ch.:i ·vcnc. de Factura 
Número de F.J.ctura 
Llave del cliente 
Hombre del cliente 
Sub total de la factura 
Desc.1 en porcentaje 
Dese. l en cantidad 
Desc.2 on porcentaje 
Desc.2 en cantidad 
!VA 15% 
Cargo del flete 
lar.al ""' >U f.;...::tur~ 
Pagos a la f actu r.t:l 
Clave del vendedor 
Bandera de pago de factura 
Tipo de mov. (l-7) 
Indicación de reg. afectado 
No. de docto. según movto. 

SICIF004.ndx Llave: STR(Factura,8,0) 

SICIF014.ndx Llave: CLIENTE+STR(Factura,8,0) 

SICIFCOS.dbf (Contenido de c3da factura Mód. de facturación) 

No. Nombre 
campo campo 

1 
2 
3 

EDO 
CODIGO_CL 
FECHA_FAC 
FACTURA 

Tipo 
campo 

f4NCHO DECIMA 
LES 

CARACTER 
CARACTER 
FECHA 
NUMERICO 

l 
6 
B 
B 
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DESCRIPCION 

Bandera(mov. canc. o no) 
Código del cliente 
Fecha de facturación 
Número da Factura 



5 COD!GO CARACTER 9 Código del producto tac t. 
6 CANTIDAD NUMERICO 10 3 Cantidad de cada producto 
7 UNIDAD CARACTER 3 Unidad de medida (Kg) 
B DESCRIP CARACTER 35 Descripción del producto 
9 PRECIO_UNI NUMER!CO 12 2 Precio por Kg 
10 SUB_ TOTAL NUMER!CO 12 Sub total por producto 
11 LOTE CARACTER 12 Lote de fab. del pr-aducto 
12 NOMBRE_CLI CARACTER 45 Nombre del el iente 
13 DIREC_CL! CARACTER 45 Dirección 
14 COLONA_CLI CARACTER 45 Colonia. 
15 POBLA_CLI Cf\RACTER 30 Población 
16 CON DI CARACTER lB Condicior.e:; de ~1enta. 

17 CONDUC CARACTER 38 Medio de t.ransporte 
18 PEDID CARACTER 3 Código del vendedor 
19 ORDEN CARACTER 12 No. de folio de orden 

INDEXADO: 

SICIF005. ndx Llave: STR( F ac tura. 8, O) 

SlClFOlS.ndx L l ét>.18: CODIGO_CL+STR(Factura,B,0) 

SICIFC06.dbf (Archivo Temporal;Módulo de Compras) 

No. Nombre 
campo campo 

1 CODIGO_PR 
2 FECHA_FAC 
3 FECHAVEN 
4 FACTURA 
5 CODIGO 
6 CANTIDAD 
7 UNIDAD 
8 DESCRIP 
9 PKC.(.Iú_Utr::_ 
10 SUB TOTAL 
11 SUB_TOT 
12 DESC_P 
13 DESCUENTO 
14 DESCPl 
15 DESCUENl 
16 IVA_l5 
17 FLETE 
18 TOTAL 

Tipo 
campo 

ANCHO DECIMA 
LES 

CARACTER 6 
FECHA 8 
FECHA 8 
NUMERICO 8 
CARACTER 9 
NUMERICO 10 3 
CARACTER 3 
CARACTER 35 
n'.JMEP:rrn 12 2 
NUMERICO 12 2 
NUMERICO 12 2 
NUMERICO 3 
NUMERICO 12 
NUMERICO 3 
NUMERICO 12 
NUMERICO 12 2 
NUMERICO 12 2 
NUMERICO 12 2 

19 NDMBRE_PRO CARACTER 45 
20 DIREC_PRO CARACTER 45 
21 COLONA_PRO CARACTER 45 
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DESCRIPClON 

Clave del proveedor 
Fecha de Facturación 
Fecha venc. de Factura 
Número de Factura 
Código del producto fact. 
Cantidad del prod. fact. 
Unidad de medida (kg) 
Dese. del producto fact. 
Precio por Kg. 
SUbt.Ot..cil .:-ür PT'"':!di.tr"to 
Subtotal de la factura 
Desc. l en % 
Desc.l en cantidad 
Desc.2 en % 
Desc.2 on cantidad 
IVA 15% 
Cargo por flete 
Tot.al de la factura 
Nombre proveedor 
Dirección 
Colonia 



22 POBLA_PRO 
23 CO"OlClON 
24 ORDEN 

CARACTEfl 
CARACTER 
CARACTER 

30 
lB 
12 

Población 
Condicio11es de venta 
No. folio de orden. 

SICIFC08.dbf (Archivo temporal ( 8 y C ) de CxC) 

No. l4ombrc Tiro ANCHO DECIMA 
LES campo campo 

F 
R 

INDEXADO: 

campo 

NUMERICO 8 
NUMERICO 2 

OESCRIPCIOtl 

tl9 de registro a afectar 
Renglón en la pantalla 

SICIFOOB.ndx Llave: STR(F,B,0) 

SICIFC15.dbf (Archivo temporal para obtener Kardex) 

No. Nombre 
campo campo 

l PRODUCTO 
2 FECHA 
3 CONCEPTO 
4 CLAVE_CONC 
5 O_DESPACHÚ 
6 ENT_SAL 
7 CANTIDAD 
8 COSTO 

Tipo 
campo 

ANCHO DEC IMA 
LES 

CARACTER 5 
FECHA B 
CARACTER 35 
CARACTER 6 
CHRñCTE~ 1? 

CARACTER l 
NUMERICO 12 5 
NUMERICO 11 2 

9 EXISTENCIA NUMERICO 12 5 
10 OBSERV CARACTER 14 

WDCXl'\DO: 

DESCRIPCION 

Código del producto 
Fecha de Utilización 
Nombre del PT ,PST ,Cli/Pro 
Clave del PT, PST, Cli/Pro 
Formula/O.Desp./Factura 
Regist.ro J~ r=nt/5?1 
Cant.utilizada del Prod. 
Costo de Compra 
Stock del prod. al E/S 
Concepto por el que E/S 

SlCIF115.ndx Llave: PRODUCTO+dtoc(FECHAj 
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SICIFC20.dbf (Catálogo de M.P., P.S.T. y P.T.) 

No. Nombre 
campo campo 

1 CODIGO 
2 COD_CLASIF 
3 DESCRIP 
4 EXISTENCIA 
5 UNIDAD 
6 COSTO 
7 FECHA_COSl 
B PTO_J'EORDE 
9 CLAS_MOST 
10 DOLARES 
11 NIVEL 
12 SWITCH 
13 EX_MAXIMA 
14 EX_MIN!MA 
15 MENOR 
16 UNO 
17 CINCO 
16 MAYOR 
19 MENOR_LI 
20 UNO_ LI 
21 CINCO_LI 
22 MAYOR LI -23 AA 
24 BB 
25 BR 
26 BS 
27 c 
28 os 
29 OT 
30 E 
31 F 
32 H 
33 J 
34 L 
35 LL 
36 M 
37 SH 
38 ST 
39 us 
40 V 

INDEXADO: 

Tipo 
campo 

ANCHO DEClMA 
LES 

CARACTER 5 
CARACTER 3 
CARACTER 35 
NUMERICD 12 5 
CARACTER 3 
NUMERICO 11 2 
FECHA B 
NUMERICO 9 2 
CARACTER 3 
NUMERICO 11 2 
NUMERICO 2 
1...CG!CO \ 
NUMERICO 9 2 
NUMERICO 9 2 
NUMERICO 11 
NUMERICO 11 
NUMERICO 11 
NUMERICO 11 
CARACTER 11 
CARACTER 11 
CARACTER 11 
CARACTER 11 
CARACTER 2 
CARACTER 2 
CARACTER 2 
CARACTER 2 
CARACTER 2 
CARACTER 2 
CARACTER 2 
CARACTER 2 
CARACTER 2 
C~P,AC'TFR 2 
CARACTER 2 
CARACTER 2 
CARACTER 2 
CARACTER 2 
CARACTER 2 
CARACTER 2 
CARACTER 2 
CARACTER 2 

DESCfUPCION 

Cddigo del producto 
Codigo de clasificación 
l'~ombre del producto 
Cantidad en existencia 
unidad de medida 
Costo unitario 
Fecha de registro de costo 
Punto de reorden 
Clasif. para mostraoor 
Costo unitario en dólar-es 
Nivel del producto 
6andera 
Cant1oaa 111.;.,...111 . .:::. en e...: i st. 
Cantidad mínima en exist. 
Precio de venta de < 1 Kg 
Precio de venta de 1 ->4.99 
Precio de venta de 5 -;.9.99 
Precio de venta de 10 kg -> 
Precio de venta de < 1 Kg 
Precio de venta de 1 ->4.99 
Precio de venta de 5 ->9.99 
Precio de venta de 10 kg _, 
Aromatizantes ambientales 
Bebes 
Bronceadores 
Bases, sintéticos 
Cosm6ticos. cremas. talcos 
Desodorantes corporales 
Detergentes. jabones liq. 
Enmascaradores 
Fijadores 
Corporales hombre 
JaOOllt::I::> .:l.:. ~=-=::o~nr en qral. 
Limpieza en genoral, PDB 
Lápiz: labial 
Corporales mujer 
Shampoos. acondicionadores 
Suavizantes de telas 
Corporales unisex 
Usos varios (velas,insect.) 

SICIF 120. ndx Llave: CODIGO 

SICIF121.ndx Llave: OESCRIP 
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SICJF122.ndx Llave: NIVEL 

SICIFC25.dbt (Catálogo de fórmulas) 

No. Nombre Tipo 
campo campo campo 

ANCHO DECIMA 
LES 

DESCRIPCION 

1 
2 
3 

COD_PADRE 
CODIGO 
CANTIDAD 

CARACTER 5 
CARACTER 5 
NUMERICO 8 6 

Código de la Fórmula PST/PT 
Código del Ingrediente 
Cantidad que contiene 

INDEXADO: 

SICIF125. ndx 

SICIF 126. ndx 

Llave: COD_PADRE + CODIGO 

Llave: CODIGO 

SICIFC30.dbf (Archivo de registro de entradas al almacén) 

No. Nombre 
campo campo 

Tipo 
campo 

ANCHO DECIMA 
LES 

DESCRIPCIDN 

------------------------------------------------------------
1 CODIGO CARACTER 5 Código del producto 
2 FECHA FECHA 8 Fecha de registro de Ent. 
3 CANT _ENT NUMERICO 12 5 cantidad de entrada 
4 CAN_ACTUAL NUMERICO 12 5 Cantidad actual en exist. 
5 COSTO_UNIT NUMERICO 11 2 Código del reg. del prov. 
6 COD_PRDVEE CARACTER 6 Código del proveedor 
7 CONCEPTO CARACTER 2 Concepto de entrada 
8 FAC__RE_LDT CARACTER 12 No. fact .. remisión o lote 
9 CLIENTE CARACTER 6 Clave del cliente 
10 OOLARF!=:; NIJME.R!CC -- ;: Cu:;..Lu ~n ció lares 
11 EXISTENCIA NUMERICO 12 5 Existencia con esta entrada 
12 O_DESPACHO CARACTER 12 Orden da Compras/Despacho 

INDEXADO: 

SICIFl30.ndx Llave: CODIGO+DTOC(FECHA) 

SICIF 1&1. ndx Llave: COD_PROVEE 
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SICIFC35.dbf (Archivo de registro de salidas ael almacén) 

No. Hombre Tipo 
campo campo campo 

ANCHO DECIMA 
LES 

DESCR!:JCION 

-------------------- --- -------------------------------------
CODIGO CARACTER 5 Codigo del producto 

2 FECHA FECHA 8 Fecha de registro de Sal. 
3 CANT _SAL NUMERICO 12 5 Cantidad de reg. de salida. 
4 COSTO NUMERICO 11 2 Costo de reg. de salida 
5 cmlCEPTO CARACTER 2 Concepto de reg. de salida 
b FAC_LOTE CC.RCICTER 12 Factura o lote 
7 coo_CL_PRO CARACTER 6 Código dal cliente o P. T. 
B EXISTENCIA NUMERICO 12 5 Existencia con esta salida 
9 O_DESPACHD CARACTER 12 Orden de Despacho 

INDEXADO: 

SICIFl.35.ndx Llave; CODIGO+DTOC(FECHA) 

SICIF136. ndx Llave: COO_CL_PRO 

SICIFC40.dbf (Catálogo de proveedores) 

t~o. Nombre 
campo campo 

Tipo 
campo 

ANCHO OECIMA 
LES 

DESCRIPCION 

1 CODIGO CARACTER 6 Código del proveedor" 
2 NOMBRE CARACTER 45 Nombre del proveedor 
3 DIRECCION CARACTER 30 Dirección proveedor 
4 COLONIA C...:f-\HHC.IE~ :::::. ('.t;::>l".")ni ;:i. 

5 POBLACION CARACTER 25 Población 
6 CDD _POSTAL CARACTER Código postal 
7 TELEFONO CARACTER 15 Teléfono cliente 
B AGENTE CARACTER 30 Agente 
9 CONDICION CARACTER 18 Condiciones de compra 

INDEXADO: 

S!CIF140.ndx Llave: CODIGO 

SICIFl41.ndx Llave: NOMBRE 
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SICIFC45.dbf (Inventario a Mayo) 

No. Nombre 
c.:i.mpo campo 

l CDOIGD 
2 DESCRlP 
3 EXISTENCIA 
4 UNIDAD 
5 COSTO 

Tipo 
campo 

ANCHO DECIMA 
LES 

CARACTER 5 
CARACTER 35 
NUMERICD 12 5 
CARACTF.R 3 
NUMERICO 11 2 

DESCRIPCION 

Código del producto 
Nombre del producto 
Cantidad en existencia 
Unidad de medida (Kg) 
Costo unitario a mayo 

6 COST _PROM NUMERICO 11 2 Co.:;to promedio del producto 
7 FECHA_CDST FECHA 8 Fecha de registro del 

INDEXADO: 

SICIF145.ndx Llave: CODIGO 

SICIFc•;o. dbf (Inventario del mes en curso) 

No. Nombre 
campo campo 

l CODIGD 
2 DESCRIP 

Tipo 
campo 

ANCHO DECIMA 
LES 

CARACíER 5 
CARACTER 35 

DESCRIPCION 

Código del producto 
Nombre del producto 

costo 

3 EXISTENCIA NUMERICO 12 5 Cantidad en existencia 
4 COSTO NUMERICO 12 2 Costo Unitario al mes 
5 COST_PROM NUMERICO 12 2 Costo promedio del producto 
6 COSTO_TOT NUMERICO 12 2 Costo total 
I COSTO_P~CM N'JME?.!CO '" ? Costo promedio ref. a Mayo 
B COSTO_TOTl NUMERICO 12 2 Costo total reteriao a Mc:lyu 

INDEXADO: 

SICIFlSO.ndx Llave: COOIGO 

SICIFCSS.dbf (Archivo que conserva el costeo último de MPPT) 

No. Nombre 
campo campo 

CODIGO 

Tipo 
campo 

ANCHO DECIMA 
LES 

CARACTER 5 
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OESCRIPCION 

Código del producto 



2 coo_CLASIF CARACTER 3 Código de clasif. del prod. 
3 DESCRIP CARACTER 35 Nombre del producto 
4 EXISTENCIA NUMERICO 12 5 Cantidad en existencia 
5 UNIDAD CARACTER 3 Unidad de medida 
6 COSTO NUMERICO 11 2 Costo del producto 
7 FECHA_COST FECHA 8 Fecha de registro de costo 
8 PTO_J~EORDE NUMERICO 9 2 Punto de reorden 
9 CLAS__MOST CARACTER 3 Clasit. para mostrador 
10 DOLARES NUMERICO 11 2 Costo del prod. en dólares 
11 NIVEL NUMERICO 2 Nivel del producto 
12 SWITCH LOGICO 1 Switch lógico 
13 EX _MAXIMA NUMERICO 9 2 Cantidad máxima en ex is t. 
14 EX__M!NIMA NUMERICO 9 2 Cantidad rn{nima en exist. 

INDEXADO: 

SICIFlSS.ndx Llave: CODIGO 

SICIFC60.dbf (Archivo temporal para cálculo de PST y PT) 

No. Nombre 
campo campo 

l 
2 
3 
4 
5 

CODIGO 
DESCRIP 
CANTIDAD 
EXISTENCIA 
PTO_REORDE 

INDEXADO: 

Tipo 
campo 

ANCHO DECIMA 
l.ES 

CARACTER 
CARACTER 
NUMERICO 
NUMERICO 
NUMERICO 

5 
35 
9 
12 
9 

6 
5 
2 

DESCRIPCION 

Código del PST o PT 
Nombre del producto 
Cantidad necesaria del P. 
Cantidad en existencia 
Punto de reorden 

SICIF160.ndx Llave: CODIGO 

SICIFCSO.dbf (Archivo temporal) 

No. Nombre 
campo campo 

l 
2 
3 
4 

CODIGO 
FECHA 
CANT_ENT 
CANJICTUAL 

Tipo 
campo 

ANCHO DECIMA 
LES 

CARACTER 
FECHA 
NUMERICO 
NUMERICO 

5 
8 
12 
12 

5 
5 
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DESCRIPCION 

Código del producto 
Fecha de registro (E/S) 
cantidad de reg. de entrada 
Cantidad actual en exist. 



5 COSTO _UNIT NUMERICO 11 2 costo del producto regist. 
6 COD_PROVEE CARACTEH 6 Código del proveedor 
7 CONCEPTO CARACTER 2 Concepto de entrada 
B FAC _RE_LOT CARACTER 12 No. fact .• remisión o lote 
9 CLIENTE CARACTER 5 Clave del cliente 
10 CANT_SAL NUMERICO 12 5 Cantidad registrada de sal. 
11 COSTO NUMERICO 11 2 costo de salid.:t del prod. 
12 FAC_LOTE CARACTER 12 No. de fi.lctura o lote 
13 COD_CL_PRO CARACTER 6 Código del cliente o form. 

INDEXADO: 

SICIFlBO.ndx Llave: CODIGO 

SICIFCB3.dbf (Archivo temporal, pa1·a producción de Fórmulas) 

No. Nombre 
campo campo 

1 
2 
3 
4 

coo_PADRE 
CODIGO 
FECHA 
CANTIDAD 

Tipo 
campo 

ANCHO DECIMA 
LES 

CARACTER 5 
CARACTER 5 
FECHA 8 
NUMERICO 8 6 

DESCRIPCION 

Código de la formula o PT 
Cod. de lo que cent. form. 
Fecha de fabricación de F. 
cantidad req. para esa Form 

SICIFCBS.dbf (Archivo temporal. para costeo de MP) 

No. Nombre 
campo campo 

Tipo 
campo 

ANCHO DECIMA 
LES 

DESCRIPCION 

------------------------------------------------------------
CODIGO CARACTER 5 Código del producto 

2 CCD_CLAS!F CAKACTER -" codigo de clasi f. del prod. 
3 DESCRIP CARACTER 35 Nombre del producto 
4 EXISTENCIA NUMERICO 12 5 Cantidad en existencia 
5 UNIDAD CARACTER 3 unidad de medida 
6 COSTO NUMERICO 11 2 costo del producto 
7 FECHA_COST FECHA a Fecha de registro de ces.to 
8 PTO~EORDE NUMERICO 9 2 Punto de reorden 
9 CLAS...1'10ST CARACTER 3 Clasif. para mostrador 
10 DOLARES NUMERICO 11 2 CO"'tt.n del r.rod. en dól.3.rc~ 
11 NIVEL NUMERICO 2 Nivel del producto 
12 SWITCH LOGICO l Switch lógico 
13 EX..J1AXIMA NUMERICO 9 2 cantidad máxima en exist. 
14 EX_J1INIMA NUMERICO 9 2 Cantidad mínima en exist. 
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SICIFC95.dbf (Archivo de Movimientos de CxP) 

No. Nombre 
campo campo 

1 EDO 
2 FECHA_F 
3 FECHA_ V 
4 FACTURA 
5 PROVEEDOR 
6 NOMBRE 
7 SUB_TOTAL 
B DESC_PC 
9 DESCUENTO 
10 DESC_PCl 
11 DESCUENTO! 
12 r_v_A_ls 
13 FLETE 
14 TOTAL 
15 ABONOS 
16 PAG 
17 MOV 
18 AFECT 
19 DCTO 

INDEXADO: 

Tipo 
campo 

ANCHO DECIMA 
LES 

CARACTER l 
FECHA 8 
FECHA 8 
NUMERICO 8 
CARACTER 6 
CARACTER 45 
NUMERICO 12 
NUMER!CD 3 
NUMERICO 12 
NUMERICO 3 
NUMERICO 12 
NUMERICO 12 
NUMtoR!CO 12 
NUMt::RICO 12 
NUMERICO 12 
CARACTER l 
NUMERICO 2 
CARACTER l 
NUMERICO 8 

DESCRlPClON 

Estado(Mov.cancelado o no) 
Fecha de Facturación 
Fecha venc:. de Factura 
Número de Factura 
Llave del proveedor 
f-lombre del proveedor 
Sub total de la factura 
Desc.l en porcentaje 
Dese. l en cantidad 
Dese. 2 en oorcentaje 
Desc.2 en cantidad 
IVA 15% 
Cargo del flete 
Tuta.l d¿, l.:o. "f.:o.ct.ur.::. 
Pagos a la factura 
Bandera de pago de factura 
Tipo de mov. ( 1-7) 
Indicación de reg. afectado 
No. de docto. ·3egún movto. 

SICIF095.ndx Llave: FACTURA 

SICIF195.ndx Llave: PROVEEDOR + FACTURA 
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VI IMPLEMENTACION 

VI~l Programas y Subprogramas del Sistema 

El paso de codificación traduce una representJción del 
software dada por un dise~o detallado a una realización en un 
lenguaje de programación. El proceso de traducción continúa 
cuando un comoilador acepta el código fuente cor~o entrdda y 
produce ~orno salida un código obj1,to dependiente de la 
máquina. Más tarde la salida del compilador es traducida a 
código máquina. 

El paso inicial de traducción, del diseño detallado al 
len0uaje de programación. es un ptJnto fundamAnt~J d~ntro del 
contexto de la ingeniería del software. En el proceso de 
traducción puede aparecer ruido de muy diversas 1nanoras. La 
interpretación equivocada de las especificaciones del diseño 
detallado puede conducir a un código fuente erróneo. La 
complcjid~d 0 iaQ r·usL1icciones ae un lenguaje de 
programación pueden coriducir a un código fuente muy liado que 
resulte difícil de probar y de mantener. Más sutilmente, las 
características de un lenguaje do programación pueden inflliir 
en la forma de pensar, propagando diseños de software y 
estructuras de datos innecesariamente limitados. 

Los lenguajes de programación son un vehículo de 
comunicación entre los humanos y las computadoras. El proceso 
de codificación, comunicación mediante un lenguaje de 
programación, es una actividad humana. Es por ello que las 
características psicológicas del lenguaje afectan 
directamente a la calidad de la comunicación. El proceso de 
codificación se puede incluir también como un paso más en una 
metodología de ingeniería de software. Las características de 
ingeniería de un lenguaje tienen un impacto importante sobre 
el éxito de un proyecto de desarrollo de ~oftware. 
Finalmente, las características técnicas de un lenguaje 
pueden influenciar la calidad del dise~o ( prácticamente 
siempre e~#diseño det~lla~o :e dirige hacia un lenguaje. de 
pr~a r.:lr.:.::.:::~c;-, .::~;.oc.r f i~u 1 • ,..u, t.dnt:.o. las caracter1st1cas 
técnicas pueden afectar tanto a los aspectos humanos como a 
los da la ingeniería del software. 
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VI.2 Técnicas de Prueba del Software 

La prueba del Software es un elemento critico para la 
garantía de calidad del rnismo y representa un Ultirnn repaso 
de las especificaciones. del diseño y de la codif icaci6n. 

La prueba os un proceso de ejecución de un p1ograma con 
la intención de descubrir un error. 

Un buen caso dG prueba os aquel que tíen,J un21 al ta 
probabilidad de mostrar un error no descubierto hasta 
entonces. 

Como ventaja secundaria, la prueba aE:nhUC!Strn hasta que 
punto las funciones del softviare pa1 ocen funcionar de acuerao 
con las especificaciones y parecen alcanzarse los 
requerimientos .. !e rendimiento. Ad~más los datos quo se van 
recogiendo a medida que se l l~·J.:i. cabe la prueba 
proporcionan una buena indicac~ión de la fiab1liúc.c! d~l 
software y de alguna manera indican la calidad del software 
como un todo. Sin 1~mbargo, hay una cosa que no puede hacer la 
prueba: 

La prueba na puede asegurar la ausencia de defectos; 
sólo puede demostrar que existen defectos en el softwart;. 

El diseño de pruebas para el software o para otros 
productos <:Je ingeniería. puedo requori1· tanto esfuerzo como el 
propio diseño inicial del producto. s~ deben diseñar pruebas 
que tentJan la mayor probabilidad de encontr~1r el mayor númt:ico 
de errores con la mínima cantidad de esfuerzo y tiempo. 

Cualquier producto de ingenieria puede ser probado de 
una de dos formas : 1) Conociendo la funci6n especifica para 
la qua fua diseñado el producto. se pueden llevar a cabo 
oruebas ~ue demuestren ~ue cada función es completamente 
operativa ; ::) (:"t)r1ociendo el funcionamiento del producto, sa 
pueden desarrollar pruebas qut:i c..:.c;•..! ... 1Crin aue "todas las piezas 
encajan''; o sea. que la operación interna se aju~L~ ~ l~s 
especificaciones y ~ue todos los componentes internos se han 
comprobado de forma adecuada. La primera apr·oximacidn de 
prueba se denomina Prueba de la Caja Hegra y la segunda 
Prueba de la Caja Blanca. 

La Prueba de la Caja Blanca del software se basa en el 
minucioso examen de los detalles procedimentales. Se 
comprueban. Se C()mprueban los caminos lógicos del software 
proponiendo casos de prueba que ejercitan conjuntos 
especi~icos de condiciones y/o bucles. Se puede examinar el 
"estado del programa" en varios puntos para determinar si el 
estado real coincid~ con el esperado o afirmado-

A primera vista parecerla ~ue una prueba de la caja 
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blanca muy profunda nos llevaria a tener "programas 100 por 
ciento correctos .. _ Todo lo ciuo tenemQs que hacer es definir 
todos los caminos lógicos. desarrollar casos de prueba que 
los ejerciten y evaluar los resultados: o sea. generar casos 
da prueba que ejerciten exhaustivamente la lógica del 
programa. Desgraciadamente, la prueba exhaustiva presenta 
ciertos problemas logisticos. Incluso para pequeños 
progr·amas~ el n0mero do caminos lógicos posibles puada ser 
enorme. Esto irremediablemente causaría estragos en la 
mayoría de los planr~·E. da desarrollo. La prueba exhaustiva es 
imposible para los grandes sistemas software. 

La Prueba de la Caja Blanca. sin emba,...go, no se debe 
de~echar como impracticoble. So puedo elegir y ejercitar una 
serie de importantes caminos lógicos. Se pueden comprobar laS 
estructuras de dati)s más importantes p.:'\ra ver su validez. 

Prueba del Camino Básico 

Es una técnica de Prueba de la Caja Blanca qu~ pcr~ite 
al diseñador de casos de prueba derivar una medida de 
complejidad lógica de un diseño procedural y usar esa medida 
como gula para la definición da un conjunto b.{sico de caminos 
de ejecución. Los casos de prueba derivados del conjunto 
básico garantizan que durante la prueba se ejecuta por lo 
menos una vez cada sentencia del programa. 

Prueba de Buclfts 

Es una técnica de Prueba de la Caja Blanca que se centra 
exclusivamente en la validez de las construcciones de bucles~ 
Se pueden definir cuatro clases diferentes de bucles : bucles 
simples, bucles concatenados. bucles anidados. y bucles no 
estructun=-dc.::.. 

Además de un análisis del camino básico qu~ ~~~1~ todos 
los caminos de un bucle. se recomienda un conjunto especial 
de pruebas adicionales para cada tipo de bucle. Estas pruebas 
intentan descubrir errare~. de inicialización. err·oras de 
indexación o de incremento y errores en los limites de los 
bucles. 

La Prueba de la CajA Negra se ~efiere a las pruebas que 
los 
dol 

se llevan a cabo sobre la interfaz del ~~ftware. O sea, 
casos de prueba pretenden demostrar que las funciones 
software son operativas, que la entrada se acepta de forma 
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adecuada y que se produce una salida correcta, así como que 
la integridad de la i11formar:ión externa ( por ej. archivos de 
dato·; ) se mantiene. Una Prueba de la Caja Negra examina 
algunos aspectos del modelo fundamental del sistema. sin tener 
mucho en cuenta la e~tructura lógica interna del software. 

Partición Equivalonte 

La Partición Equivalente es un método de Prueba de la 
Caja Negra que divide el dominio de entrada de un programa en 
clases de datos de los que se ~uedon derivar ca;:rJs de pruebñ. 
Un caso de prueba ideal descubre de forma inmediata una clase 
de errores que de otro modo ret¡ueririan la ejecución de 
muchos casos antes de detectar el error generico. La 
Partición Equivalente se diriqc a la definición de casos de 
prueba que descubran clases do errclres, reduciendo asi el 
número total de casos do prueba Que hay que desarrollar. 

El diseño de casos do prueba se basa en una evaluación 
de las clases de equivalencia para una condición de entrada. 
Una clase de equivalencia repre·:;enta un conjunto de estados 
válidos o inválidos para condiciones de entrada. Típicamente 
una condición de entrada es un valor numSrico 1~specifico, un 
rango de valores. un conjunto de valores relacionados o una 
condición booleana ( si o nQ ). 

Análisis de Valor Límite 

Los errores tienden a da1se m~s en los limites del 
dominio de entrada que en el "centro". Es por esto que se ha 
rlP~~rro1lado el Análisis del Valor Limite ( AVL ) como 
técnica de prueba. El AVL nos lleva a una elección a~ ~d~u~ 
de prueba que ejerciten los valores limite. 

El AVL e!:3. una técnica de diseño de casos de prueba que 
C1:>mplementa a la Partición Equivalente. En lugar de 
seleccionar cualquier elemento de una clase de equivalencia. 
el AVL lleva a la elección de casos de prueba en los "bordes" 
de la clase. En lugar de centrarse solamente en las 
condiciones de entr.:.do.. el f\VL der·iva c~so-=- de orueba también 
para el dominio de salida. 
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Prueba de Validación de Datos 

Esta prueba conjuga un con.junta de técnicas 
especializadas de prueba que llenan las lagunas dejadas por 
otros mét.odos de Prueba de la Caja Negra. Al igual que otras 
técnicas de la caja negra, la prueb~ de validación da d~tcs 
está dirigida par heuristicas. O sea. se proporciona una 
serie de direct.1·ir::es o lis.ta::; de comprobacion1JS pa1 a ayudar 
al encargado de la prueba. pero nO se presenta ningún 
análisis formal ni ningún algoritmo detallado. 

l.os atributos de la. Prueba do l.:i Caja Blanca así como de 
la Prueba de la Caja Negra se puRden combinar para llegar a 
una aproximación que valide la ir.terfaz del software y· 
asegure selectivamunte que el funcionamiento interno del 
$Gft~arc e~ ccrre~tn. 

Prueba de Corrección 

Como se ha visto. la prueba se puede usar perfectamente 
para descubrit· errores. poro no se puede usar para demostrar 
la corr·acción de un programa. Si se pudiera desarrollar una 
herramienta infalible de prueba de la corrección de un 
programa. el esfuerzo de~ la prueba se reduciría 
sustancialmente. desaparecería la necesidad de modelos de 
fiabilidad y no existiría más qu~ una de las mayores 
contribuciones a la crisis del software. la pobre calidad del 
so~tware. Las pruebas do corrección de programas se e~panden 
por un amplio espectro de sofisticaciones_ Las pruebas de 
corre-=-=i61" rlA manuales~ tales ci:>mo el uso da inducción 
matem5tica o de cálculo de predicados. pueden ser u~ dlGJ~ 
valor en la prueba de pequeños programas. pero tienen muy 
poca utilidad cuando se deben validar grandes subsistemas de 
software. 
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VI.3 Prueba del Sistema. 

Una pArte importante antes de que sea 
sis.tema es la prueba del mismo. Fl objr!tivo 
consiste en descubrir cualesquiera errores de 
que existan i~n el sis.t.erna. de manera que 
corregidos antes de que el sistema se utilice. 

implantado el 
de la prueba 

procesamiento 
p11edan ser 

A continuacion se pre~.1!nt.an las características de cada 
uno de los n16dulos. 

Módulo de Vendedores : 

En éste módulo de vendedores, se valida que no haya 
códigos duplicados, si lo enctJentra en el archivo, manda el 
111~¡~S~JC de q1_1@ ya existe dicha clave y no dejará registrarlo. 
Ot.t J. de l.i.s cosas que se checan. es qut:;; el r:ódi 'JO tanga 3 
caracteres ( ndmeros o letras). en caso de que el código 
contenga menos carac;teres mandará el mensaje corre5pOn•iiente 
y no permitirá su registro en el archivo. 

cuando se accesa la opci•\n de reportes sin haber 
reg~~trado información de algún vendedor a través de la 
or~11~n de altas de este módulo. se enviará un mensaje 
indicando esto y no se podrá emitir reporte. 

Módulo de Clientes : 

En el módulo de clientes se valida que no haya 
duplicidad de códigos. en caso do enco1·•trar ésta clave en el 
~~chivo. no permite la alta y manda el mensaje 
correspondieDte. Fn e! cooigu J¿,l ::1:.~r.t"" c.ólo :-.e permitirá 
introducir caracteres numericos. Otra de las cosas Que se 
checan. es que el codigo t.enua 6 c.:iracteres ( números ) • en 
caso de que el código contenga menos caracteres mandará el 
mensaje indicá11dolo y no permitirá su r ogistro en el 
archivo. 

Cuando se accesa la opcion de 
regi~L1·adc inform~~ión de alg~n cliente 
de altas de este modulo, se enviará un 
y no se podrán emitir repo1 tes. 
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Módulo de Facturación 

En la opción de alta de factura$ cuando se accesa por 
primera vez, el sisten1a pedirá el n~n1ilrO do tactura con el 
cual se desea empezor, on caso de que se hayan cargado 
facturas a través del sistema de CuenLas por Cobrar t1l 

sistema t.omar.":\ como base el último número de factura aqu.i 
tecleado para seguir con el co1)Secutiva de facturas y lo 
asignará automáticamente como el siguiente nürnero de factura 
a capturar. el cual aparecerá en el extremo supe1·ior derecho 
de la pantalla de c~ntura. Como siguiente paso pide la. clave 
del cliente al cual se le va a r~cturar verificando que 
exista en el archivo correspondiente, en caso de que no 
exista en el archivo mandará al mensaje correspondiente y 
solicitarA de nu~vo la clave del cliente, esto implica que 
todos los clientes oeo~rdn d~ SPr codificados antes con todos 
sus datos~ ya que esto módulo hace uso de ello:::.~ Ur;3 vez: que 
ha sidc1 dada la clave correcta del cliente. so piden los 
nümeros de arden del pedido si se quieren poner y el tipo de 
transporte que se utilizará. A continuación se empezarán a 
solicitar los códigos de los productos a factur~r verificando 
q1Je su 1-:lave exista en el catálogo de productos, y mandando 
un mensaje en caso de Que no e~ista. y volviendo a solicitar 
la clave del producto. Una vez que ha sido enconti·ado, ·se 
solicita su núruero de lote ( es opcional ), y se pide la 
can ti dad qwe qu íere ser fac t11 rada, checándose esto con 
respecto a la existencia que f1ay en el catálogo de productos. 
no permi tie11do que salga más cantidad que la que hay ein 
existencia. una vez tecleada correctamente se pone su precio 
unitario y se calcula el mo11to del misrno, esto se hará para 
cada uno de los productos que quieran facturarse a éste 
cliente. 

En cuanto a la cancelación de facturas se pide su número 
~/ ~¡::;¡, solicita ser conf~. rmada 2 veces su cancelación para quo 
ésta proceda. 

Módulo de Cuentas por Cobrar 

-En este módulo en la opción de .altas se verifica o.ue la 
clave del cliente exista en el catálogo respectivo. en caso 
de que no exis~.a en nl archivo. se mandará un mensaje y se 
volverá a solicitar la clave del cliente. una vez que esta 
h~ sido proporcionada, se pedir.i el tipo de movimiento a 
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·$er- regist1ado, 'JHpendiendo de e;;.t.e se solicit ir.in lo:, datos 
ccirl"'E::!Spondiente$ y el c.J.rnpo que:-,;_~ v,'.\lidt1. ( .-~n 11.:..:. orim8rD"3 e 
tipos df1 movirrdentos, ) f:,'.:'_, ·d. dn f~1.Ctura. Por •. ,jcrnc.la. no se 
porn1itira que se dupliquen fJctu1·as, en el caso de pagos 
{ Cheq•1e en Fi nn• _ _., ) , Hot.:v::~ de Carqo, N·Jl.:ts d1; Credito, 
Chcqt1es OevuelLos o Da~JÓ$ito·~ de Cl~ecLiC~ D~vucltos, se tendrá 
q111 .. propo1cio1i,;:u .. '°·'' ~·-·iP1•Jni:::id ( r•·.Jmero de tv.ctut".:1 ), e.n 1»1so 
de q1Je no coin:_j~~ ~1 1~li~nL0 con 1-~ factur~ no se rogistrdrá 
e·.te mo·,i.rnienLo m.:1nd~ndo el 111<=:>,::".'lj·.., c•1t·rcspondiente, y ar1 el 
ca~o de Anticipas esta rufcrenci3 no será s~licit~d,_ 

En l~ opcion de baj;1s. ·• 1nov1mientos <ie C.><C.. •...1nicai..ontc 
en el caso de la~ r~ctur~s. si cst.~·s fu~ron en1itidas a 
travio;-::. c:o! módulo de factu1 1cion 1\\1 se pCJdr.;w, d.:)r oe b.:;i:ja 
a.qui~ se tendr.3 Que .-..LL.:.J~:o;!· rd nio•Ju"'.a de f.=i.ct.ur.J.ción para 
dict,d Qpcra• ton, '/ ·:,·< 1 vo •Js tJ e,... ce: ,r~ ion cua. lqu ier 
mo~i~iento regist~·Jdo J traves de este 111ó~ulo se podr~ 
el 11r.1nar. 

Para la opcion de cambio~ a ~=viniicntos d~ CxC se podrán 
modificar ·5.us respectivos campos, dependien''º del t1oo de 
movimiento. mis no sus referencias ( t'Q Me factura, clave del 
cliente ). 

Módulo de Proveedores 

En el módulo de orover:-dores se Vd.licia que no haya 
duplicidad de códigos, en caso de encontrar ésta clave en el 
.:d·chivo. no permitt? Ll ,;.ltLi. y rn.:1l"lda el mensaje 
correspondiente. f.n el código del pr·oveedor solo se 
oermitirá introdu1:ir cJ.cacteres nurnér'icos. Otra de l.:l·s cosas 
Que se cn~.;.u.~. ""'"='· aue el código tenga 6 caracteres (números), 
en 1::.aso de que el código c....,.-,t.cr•y' menes caract.eres mandará el 
mensaje corre'5pondiente y no pcrmi tir.:i su ,-.::-g;!c-.t-.ro en el 
archivo. 

reg 
opc 
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Módulo de Cuentas por Pagar 

en ez,u:~ 11todulo er. L1 or·c•on di? altA-::=, su verifiCil que La 
Cldve dei. prav ~t::Uor ·~xist.a er1 Pl c . .__+.t •• dogo 1·especti ,·o, en caso 
dt-· que 11u €',,.:.i"'..:.ta '?.e rn.;tnoj.-trj, el rnr,-117,;""je qu~ lo inajc?t.1·.t y 5e 
'•L1.1'.1e1.-:i .::i ·~olic1L-:-u· l.::1 cla.'.;e d,1l µr·o"eoOJdor. una vez que esta 
lia zido pr·oporcionJda. se pcdira el tir)o de movin1iento a ser 
(f:·Gio::.t1-.,rlo, depo1 .. ficndo de;: este se '.:".olir:ita1,"'n 1("'> datos 
co~r85pondit:::r,t.c<o. 'í el cdmpo que se valid:• ( en 1os pritMHOS 6 
tipo·:. .je mn·.1i!1iie11t.o'.::. ) 1~s •'I <F::- ~:.'..u• ·1 Pn1 t:-~jemplo, no se 
~;1·i-n1i.tj1 ~que'::,,:'.! du~·):iq~Jen t~•ctu1.x;.. .:-~un rl"isnic prove::edor, en 
el C.J.· o de p.·~gos ( Cheque Pn FirrtH".' ) , No~ o·; d•.?. Cargo~ NOt..)S 
tJe e,. o.di tri, ('beques DevuF> 1 to::. a Dcpó'€".i to:: de Cheques 
U0vue) tos. se tDndr¿i, 1,•JE' prt,pOr"Cicin.o.r ·.::.u rr:?fi::>rencia ( n(lfl¡•)rO 
de: f ~·ctur·., ) . en co::~~:.o de que no coincida. ~1 proveedor con la 
f. ·~tura 110 se r Qgiscr·a1 .... ~ e-::. te mnvimiento, :rr.:indando el mensaje 
co~respondi~nto, y en el ca~o de Anticipo~ L•~~a rPf~rencia no 
·o:cra ~nl ir..i t.,~11,l':, _ 

En la uµ~;~n d~ t.a ¡32 ~ 111ovimientos de CxP ~nicamente 
en ul c:l·so de .L.,:i.s factur.:ls · ... ~ o-~t •~ fueron emitidas a 
rr .. 'lvé<S del módulo de Cornpr,:i.s no so podrán dar O<;< b-.:ij:;;-. 
a.qu1 • ..._,i;;: tt.:-ndr.i. qur.= .1ci::e~,.1.r et módulo de lnvent:trios para 
di ch~ operacion, y salvo esta excepción cualquier 
1.oovirniento registrado a tr.'lV:!s de este módulo se podrá 
el irni nar. 

Para la opción de c3mbios a movimientos de CxP se podrán 
11odifi 1 :.3.r su·:. respectivos campos cJi~p~ndi(•ndo del tipo de 
movimiento. m.:i·::. no sus referencias ( NQ de factura. clave del 
cliente ). 

Módulo de Inventarios 

uentro de este rn6,!u1o e11 la opción de catalogo=.. .::e ~.n 
P.Sl., y µ_y_, en la parte de alta~ se verificat·á que el 
•:ódigo de los productos coni.ong.:l ·1 o 5 caracteres ( los 
primArO'$ 4 son n1...1rnéricos y el quinto puede ser número o 
letra estoj poi· si se quieren tener v.cu·ias Vlq·siones de un 
mismo producto, po~ ejemplo 0100. OlOOA, 01008. etc:. ), 
t~mooco se permitirán cot1igos duplicado$ en el catálogo de 
¡::,roductos. 

Cuando se de un ,:;;¡) td. de 1.1n 0roduct.o terminado (P.1. J o 
Ser.1i 1orminado { P.ST - ) 'E".e <:1ebe1 ,_i proporcionar la formula 
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aunque no SP ... l completa ( y después on la opción de cari1bios se 
le proporcione completa ) de otra forma no será dado de alta 
en el catálogo de producto·~. En Pl caso de bajas de productos 
del catálogo estos no deberán estar contenidos en fórmulas Y 
su existencia deberá ser de cero. 

Para el caso de la opción de Producción solo so podrán 
registrar entradas cua1·11jo el producto este registrado en :11 
catálogo de MP, PST y PT. Para la Producción de Fórmulas se 
verificarA para que se produzca que sea una f6rmula ( PT ) o 
una subfórmula ( PST ) y que ésta exista en el catálogo, una 
vez checado esto se verif i1~a la existencia de cada uno d1J los 
ingredientes, en caso de no haber suficiente de alguno de 
os.tos no se continúa el proceso y se indic.tn en pantalla los 
productos que no cumplieron con esto. 

Par¿ el re~istro de Salidas el producto se checa sí 
existe en el catálogo y si hay suficiente existencia se 
registrará, de lo contrario se mandará un mensaje indicánd1Jlo 
y no se dará de alta este registro. 

Módulo de Compras 

Para el caso de altas de facturas a proveedores con 
productos que estén en el catálogo de MP, PST y PT; no se 
permitirán facturas duplicadas a un mismo proveedor. 

Se pide la cl~ve dol proveedor verificando que astei 
registrada en el catálogo de proveedores, por lo cual deberán 
ser codificados ante·; con todos sus datos ya que este módulo 
hac~ uso de ellos. Ya que se a proporcionado la clave 
correci-.3. del proveedor. se pide el número de la 01den de 
compra con la cual se generó esta factura. A continuación se 
solicitarán los códigos de los productos contenido·; en la 
factura verificando que su clave exista en el catálogo de 
productos, en caso de que no exista se mandará un mensaje, 
volviendo a solicitar nuevamente la clrt.ve del ru·od11ct.n. 
cuando la clave dol producto es encontrada se solicita la 
cantidad que se adquirió, así como su precio unitario, estos 
campos pueden ser modificado~ post~riormente al terminar de 
teclear todos los productos en caso de qu~ alguno no este 
correcto. 
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VI.4 Reportes Principales: 

El reporte es un documento gráfico utilizado para 
verificar la información de los archivos de entrada. de tal 
forma que se puedan l1acer adecuaciones si los datos do salida 
no correspo11den a los dise~ados con anterioridad. 

La siguiente serie de r·eportes pr·incipales, complementan 
la parte de pruebas del sist1lma. 
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020001HtCiDl11ES, s.i:i. 
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Ca\l~ 4 llQ 1~5 

Plhico,tl.f. 
t.v ~onlos ¡¡; 111 Olr. 

Tolwca, Ed~.~• llhico 2115~12 
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'í!r·Ct:::r 
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Código 011cripción 

ACffATO[I( HRP[NlLO 
1iUlOlilOOE1tE11LO 
ll[lil ACETOHllO•A 
llAmJi\WLCE mPt~os 
SAllCJlATO 0[ Amo 
TCRPlllOLEllO 

~!~Orle de ¡n~r!d1tn:u de ll fór•.:h '.'1101 
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CintidJd U~i~•d "ivel 

e.me i~: 

().llJOO m 
0.HC~ 1~s 

0.1000 ~~:: 

f:.0100 1~) 
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Co!.to/f; 

1 l ,'iVO.O~ 
11,SV0.01'.' 
t.1 .o~' .o~ 

B,OCO. O~ 
15.~0.00 

8,SOG.00 

!'1.09 .2~ 
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:,n·:.~: 

~%.V:· 
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81.08.19 
P!gina: 

F ó r • u l a : 0001 
ACACIA (OHA) 

0.150,000 5028 
0.100,000 5118 
o.m,ooo 5364 
0.100,000 ll9l 
0.010,000 ;m 
0.100,000 ;m 

1,000,000 

Oe5.cripción 

ACElATO OE HRPWLO 
8EH!OATO DE •EIILO 
.r!Il ACEIOFEHO•A 
HARAHJA OIJLCE HRPEHOS 
SALICILAIO OE "llO 
HRP!HOWO 

Total de Producto! : 6 
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ÍCflllll : 0001 
Mo1trtt : ACf!Cf,1.((11·:.;,) 
l~U 
Res~Ot'IU!>lt: Chltly Hl!'.tir.i 
C1nti~1d 1 flt'oritu : 100.COO J¡i 

Dncrip:icn 

me ACOílTOorm.mao 
ma 6fMIO:.TGOE11Elll0 
sm l'ElllACllOH!ll'.ll!A 
sm omJACUlCfT!RFEMOS 

~'º s:iUCJlAIOOt MllO 
5,72 HPcPl1>GUNO 

Pi~in~ : 1 
?ro;!ucd611 Pottr.ciil ! Ciltulo de fór1uh$) 

Punto de ~u1rd1n 

0.1500 "' l. 02000 l¡S 1.0® ,,, 
0.1000 "' O.IOOOOl;s 0.500 .,. 
0,4'00 "' 0.00000lQS 0.210 l;i 

0.1000 "' '2.572151;1 5.121 ,,, 
O.OlGO l'~ HUOCOOl;:i 20.rn .,. 
0.2000 "' 0.0WOO l~S 0.100 '" 
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S9.0L31 

so o o 
5028 
!il2B 
5J6~ 
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wz 

OncripciCn 
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ACETATOOfHA~rmo 
UU0'1100fll[Tll0 
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fft~tntuio (t Ut!ril Ptiu ... 
histtncil (1~s) 

e. ~coc 
J.OCOO 
S.0000 
!.0000 

15.0001) 
10.0000 
15.0~0 
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Costo ?rt.u~io 

H,961.00 
ni,Oi:.O.Oit 
H.no.cr; 
l~,t'O.'),(il) 

1,eoo.00 
H,900.00 
a,Jeo.oo 

1 ';.J~ '1~J .cv 
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1 2Vi.\~~. o: 
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Onctiptiél'I 

~CACIA (M·t.-~) 
A!iAVf M~o) ir •,s-i.) 
~Gu~ SH~4 (~) 

cm:i(ssJ 
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'" 
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H.~!r9.0ll 
1:0.~~,-~~ 
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45,00~.N¡ 
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n.~oo.oo 

?5,J!0.00 
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11Hot (Sii} ------------- -------------
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19.0,,ll 

A;AW --- ----·--· --------· -----
t+ClUl!I or mnmo -------------------------------
mmta H 11nno __________ --------------------- ·-
mil mTOF[MO~A ---------------------------
O~A~JA OllL([ HRPOOS ---------- ----. 
~AUCHATQ DE A!':ILO 
mmolOO ---------------------------
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200001 111.ASllEY,S.A.l"DUSTRIA.[COllERCIO ~m ·~.00-0.00 e.ooo~ ~9.09.H te~·~ 

200001 UAM1, S.A. l~OOSTRlAlCO!l[litlO SO!B 1 ,eo~. oc ~0.0000 EUU6 :.:eH 
2001301 BRASllH, S.A. l"OUSTllU.C COPlt:Rt!O m1 H,~EO . .;•J IUMt' SQ.o~. 19 ~s~' s 
20001ll 9RASWE1, S.A. UOL!STRll'I [ COPIE~C!O mi 23,C·~O.OO 15.0MO !Q,C~.1! ~=ti~ 
200001 8R~SW[Y, S.A. lllOUSTRIA ( COl'íRtlD m1 is,ooo.co 12.0VO'J U.?US ~:~•'i 

010001 AltOllDlCSOt:SKAIU1ALIUMJSl'OllUfüHS, ms 2,000.CO 25.0li~C< su1uo ~e 

ClCCOI AtCOHCLES llts~•IVRlll JUOOS Y OllUHllH5, m~ 11 .~oo.oo 10.0000 e~.OU2 ~o 

01000~ ARl!PIATICDSAAAAP, S.A. OC C.V. sm 46,Hl.OO lO.OG\IV 6i.~i. :: 
010005 AACPl.:imosARRA9,S.A.0(C.V. sm !~.~~º .00 l.OOCiO a;.ou~ 

01000~ MIDllAltC05ARRA9,S.A.OEC.V. mo IH,000.QO 2.000V 8'1.0U~ 

010005 AP.01'\ATICOSAP.P.AP,S.A.OEC.V. mi 1;,!00.00 5.0000 e~.ou~ 

080~1 RllURHt DE 11!11C'), S.A. Clf C.V. S\17 H0,000.0ll 2.00~0 6~.o;. 1~ J"! 
080001 RO!Ul(Tot11mco, S.A.OtC.Y. )lh ·~~.: .. ~.~; ! . ~~':".' ~• o~ 11 : ~ ~ 
080001 ROtlCRHTOE11UICO,S.A.OEC.Y. ms 66,0~0.00 5.0000 n.o9.12 1~5 

010001 ALCOllDlES DCSMAlU~.ALIZAOOS Y OltUl(MllS, ~202 l,C~0.00 l.WJO ~q.ou1 SVJ 
Oloo<ll AlCOHOtESOtsmu~AlllAVOS y DlLUTE!ilES, mi l.•00,1)0 3.00JO Sl.O~. ll '" 
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VII OPERACION Y MANTENIMIENTO 

VII.1 Manual de U~uar·io. 

PkECAUCION IMPORTAf~TE 

Nunca deberd trabdj.irse en la compLiladora con los 
discos originales del sistema comoutacional. 

·----- --- -----·------------- ---

Se tia puesto gran int>:?res en diseflar i;>:l m3nuol como una 
gula de con=:.ult.:i. fácil y rápida. Contiune todos los 
elementos. quo puede llagar a necesitar usted como usuario 
final de este sisterna y ~·st~mos seguras que a través do su 
lectura se dará cuenta de la sencillez de su operación, aGn 
cuando t1sted no tuviera experie11cia previa ~11 el manejo de la 
r:orr,pr1tadora. 

Por· orincipio es recomendable la lectura completa del 
rnanL1al .:111t.es de cualquier intento de operación del sistema, 
en virtud de que contiene inform.1.ciñn iri•pc:-t.::;.ntc t="fl todos sus 
caof tul os. 

El sistema que usted operará contiene un conjunto de 
programas que llamar11os INTERACTIVOS; esto quiere decir que. 
una vez e~tudiado este manual, podrá establecerse un 
entendimiento entre el conjunto de programas y usted como 
operador. A través de la pantalla de video y mediante 
mensajes y menús. usted podrá escoger la opción de ejecutar 
en todo momento. con la indicación de la tecla que deberá 
opr1m1r para avanzar o retroc~der on el pr·ograma. El rnenú es 
una relación de las opr.iones y alternativas de las funciones 
del programa. Esta es una manera de lograr que usted no 
tenya que memorizar ni buscar co11stant~1nente en el manual lo 
que tiene que hacer para operar el sistema, ya que, a través 
de la inforrnación de la pantalla de su computador, usted 
podrá siempre iniciar o terminar acciones correcta y 
fácilmente. 

A nnn~inu~cióo) se presenta el manual del usuario que 
servirá de referencia Para la operación del sistema SICIFC. 
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.L_ INTRODUCCJON 

1.1 esTRUCTURA DEL SISTEMA 

Este sistema se ha dosar1·oll~do para proporcionar a 
a las Empresas que manejan productos químicos dentro del ramo 
¡je la perfumería. una herramienta flexible e integrada para 
el control de todas las ooerai:-iones de compra, producción y 
venta a través d11 los módLJlos que integran el sistem.!. 

El sistema se basa en un diseño estructural en el cual 
todos los módulos están relacionadi:ts 0ntre si por medio de 
menúes sencillos, evi tanda asi el uso de comando~.. Esto 
permite que cualquier persona, aun sin co11ocimi~nLos en 
computación, opere el sistema con buenos resultados 
invirtiendo un mínimo de tiernpo y r~sfuerzo. 

Todos los módulos pueden ser accesados solamente a 
través del m13nú principal. A continuación se presenta este 
menú tal y como aparece en la pantalla. 

Sistema SICIFC Viernes-30-Sep-1989 

Sistema Integral de Control 

l Vendedores 6 Cuentas por Pagar 
2 Clientes 7 Inventarios 
3 Facturación B Compras 
4 Cuentas por Cobrar 9 Utilerias 
5 Proveedores * : Finalizar 

O p e i 6 n S e l e e e i o n a d ~= 
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Cada uno de los módulos. cuenta crJn fTlenues, a través de 
los cuales se podrán hacer <·onsultas, reporles y movimientos. 

Este sistema accesa divt~' ~rts. bases de datos, Que 
contienon dus~ripciones y que son basicamente fijas. entt·e 
las cuales están las de Vendedu1~s. Slientes. µraveedores e 
Inventarios. Existen otras base~ de datos en 14~ cuJl0~ 
se registran los n1ovi¡nientos, tales con1a Facturación, 
Cuentas por Cobrar, C1.1entas por Paga1-, Movirniontos al 
Inventario y Compras. 

El acceso de esto·:=-. módulos a las l.i .. tse:;;. ·je d.1tos es 
móltiple. esto quiere rlecir que el sisten;a otect~a el acceso 
m0lticle Automáticamente, evitando as1 la recapturd de ld 
información en ~t~~~ h~ses de datos q1Je se encuentran 
asociadas. por esto se puede atirmót q:J~ •=-'3tc es un Sistema 
Integral de Control. 

Es importante señalar que los movimientos y 
actualización de las bases de da tos f:? l1a.cen en el momento 
que el usuario captura la ínformación. 

l...s.A. REPORTES 

Los reportes que se pueden emitir a través del sistema 
pueden repetí rse a voluntad del usuario. A continuación ·se 
listan los principales reportes y el módulo que es accesado 
para la obtención del mismo. 

REPORltS 

Directorio de Vendedores 
Directorio de Clientes 
Oiroctorio de Proveedores 
Estados de Cuenta por Cliente 
Movimientos de Cuentas por Cobrar 
Comi~iones sobre ventas 
Cobranza General 
Pagos Generales 
Estados de cuenta por Proveedores 
Movimientos de Cuentas por Pagar 
Catálogo de Inventario Costeado 
Productos en punto de Reó~den 
Kardex de productos de catalogo 
Copias de facturas 
Emisión de Facturas 
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NOMBRE DEL MODULO 

Vendedores 
Clientes 
Proveedores 
Cuenta'.5 por Cobrar 
Cucnt~s por Cobrar 
cuentas por Cobrar 
Cuentas por Cobrar 
Cucnt85 oor Pagar 
Cuent~s por Pagar 
Cuentas por Pagar 
Inventarios 
Compras 
Compras 
Facturación 
Facturación 



Este manual se ha disehado 
conceptos, estructura y funcionan1i~nto 
guia paso a paso p~ra el usuario. Es1o 
tama~o del manual 1,0 se incren1e11l~r~ 

aumEntara su complL!jidao. 

para presentar los 
general, y no coino 

se hizo pcu·o ai.io el 
innecesa.ri<.11nente y 

En la sección 2 ~e eYplicJ con10 accesar el sistema, ya 
habi{~ndose inst.:ll.ado el sistem.'."I •:.pcr·ativo. Cualqi..1ier duda 
respecto a la instalJcion, CQnsult31 el n1anual de su 
computador o c11nsultar a su dist.ribuido1. 

En la seccion 3 sa describen la~ car·~ctor isticas de 
operacion de cada módulo. 

En la sección 4 se describe la infor·mación que contiene 
cada base de datos, así corno los nombres de los archivos Que 
se generan. Es iu1oor·tante menciona1~ que .:i.ntes de operar el 
sisten1a se deberá registr~r la info1·1nacion correspondiente en 
las bases de datos de Vendedores, Clientes. Inventarios. y 
Provnodon!·::;. 

En caso de que el usuario sólo quiera efectuar pruebas 
µdrd empezar ~ f~1niliarizarse con el sistema. deberá de 
registrar algunos datos on los archivos or1tc::; mcnclon;:idos. 

Antes de operar el sistema. se debe de realizar una 
c.:;;::i:i. rlA respaldo del disco que contiene los archivos del 
sistema_ los requerimi~11Lu6 :;;!:"":irn0c:. o.?.ra la operación del 
sistema es la de una computadora PC comp~tible con una uniUaU 
de disco duro y un floppy, con 640 Kb de memoria principal, 
Sistema Operativo MS-OOS 3.0 o más reciente. 

Para realizar esta copia, 
comandos del sistema operativo. 
aclaració11, con~ult~r el manual 
distribuidor. 
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ENCENDER SU COMPUTADOR E INSTALAR EL SISTEMA OPERATIVO. 

Par a poder accesar el Sistema se d1•berú. teclear lo 
siguiente: 

SICIFC < ENTER 

En la pantalla aparecer·á el "MENU PRINCIPAL". tal co100 

se mostró anteriormente. 

~ SUBSISTEMAS 

Fl sistema SICIFC contiene 21 bases de datos de 
información, que son oc.: t.ua. lL:.:ld.as A.U t.omá tica.m1jnte por 
diversos módulos. A continuación se describe en detall~ 
cada uno de ellos. 

;L.!. Y ENDE DORES 

Este subsistema es utilizado para 
sobre los vendedores de la ernp1·esa. 
facturación y para elaborar el reporte de 
período. 

llevar un control 
pa1·a efectuar la 
las comisiones por 

A cada uno de los vendedores se le asignará una clave 
con la que se identificará en lo sucesivo. Si se desea dar 
de baja un vendedor, bastara cambiarle sus datos~ asimismo. 
s~ aceotarán cambios del nombre del vendedor y de su 
comisión. 

La estructura del sistema es la siguiente: 

l. Altas 

2. cambios 

.;. Consultas 

4. Impresión del catálogo 

117 



NOTA:--------------------------------------------------------
Si usted dnsea. saber que información se n1aneja en esta 
base de datos. la sección 4.1. Estructura de los 
catalogas. 

ALfAS 

La opción de altas sirve para registrar la información 
de los Vendedores. coniu son: 

Asignación de la clave ( 3 digitos. letras ó 
números) 
Nombre del vendedor 
Comisión 

Es importante definir desde un princ1p10 que claves de 
vendedores serán utilizadas en Gste catálogo, ya que existen 
diversos reportes en el SICIFC que se pueden emitir haciendo 
referencia d la clave de cada uno de los vendedores. 
Asimismo. es importante que se asiente su comisión. dado que 
en base de ésta se =.!mitirj el cálculo de comisiones. 

CAMBIOS 

Esta opción es utilizada par·a actualizar los datos de 
los vendedores, tanto por nombre de vendedor, como por 
su comisión. 

LUN::ilJLIA::> 

En consultas se puede ver en la pantalla los datos de 
los vendedoras. Esta información se puede obtener por 
código~ o en forma de una lista en orden de clave del 
vendedor, es decir, uno por uno. 

REPORTES 

La impresión del catálogo de vendedores se puede 
realizar seleccionando la opción de ordenado por clave 
ó por nombre del vendedor. 
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~ CL!ENT!;S 

Con este subsiste/na se alimenta a la base de datos de 
Clienr.cs los datos que identifican ·l cada uno de ellos. Esta 
información es utilizada posteriormente para Facturación. 
Cuentas por Cobrar y Movimientos al Inventario. 

A través de este subsistema se pueden consultar los 
datos de los clientes. y emitir reportes del catálogo. 

Al alimentar los datos correspondientes a cada cliente, 
se le dAberá asignar una clave o código con al que se 
identificará posteriormente en el sistema. 

NOTA:--------------------------------------------------------
Solamente se deben registrar los datos del cliente una 
vez. puesto que con esta clave o código ·1e podrá manejar 
cualquiera de los movimientos que se relacionen con él, 
evitándose pérdidas de tiampo y errore$ ~l r~capcurar 
los drtto~ p~ra cdda movimiento. 

La estructura del Sub~isten11 es el siguiente: 

1. Al tas 

2. Cambios 

.3. Consultas 

4. Inipresión del catálogo 

NOTA:--------------------------------------------------------

ALTAS 

Si usted desea saber qut:! información se maneja en es ta 
base de datos. vea la sección 4.1. Estructura de los 
catálogos. 

La opción de altas sirve para registrar la información 
de los Clientes, como es: 

Código (Asignación de la 
Nombre del Cliente 
Dirección 
Colonia 
Población 
Código Postal 
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clave,6 dígitos 
Teléfono 
Candi e.iones 
Sald~tndo 
Vendedor 
Conducto 
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E·~ irnpo1 tante definir desde un principio Qt!e clavos de 
clientes ser·án utilizadas en éste catálogo. ya Que e~isten 
diversos reportes en el SICIFC que se pueden err1itir h.1ciendo 
referencia a la cl.1ve de cada uno de los clientes. Adem~s 
el hecho de definir las candicion1·s (O,B,15,30 días, etc.) y 
la clave del vendedor QtJe le atiende, u~to es in1port3nte 
porque el mód11lo de Facturación hace u·:==..o do esto, siendo de 
suma importancia para el Cálculo de Comi~iones. 

CAMBIOS 

Por medio de esta opción, se pueden camciar todos los 
d-1tos del cliente en c.:iso de tenr~r mH:.,,vas condiciones de 
venta, o si lo atiende otro vendedor bastar·á con ponerle 
nueva clavo. 

CONSULTAS 

Con consultas se pueden ver en la pantalla los datos ae 
los clientes. Esta información se puede obtener por código 
en forma individual. o por una lista de Clientes en orden de 
clave. 

REPORTES 

La impresión del catálogo de clientes se puede realizar 
seleccionando la opción da ordenado por clave ó µor 
nombre del cliente. 

;L.d FACTURACION 

En base a la información archivada en las bases de 
datos de Cliente~. Vendedores e Inventarios. se genoran las 
f~'=."t1tr;:ic;:;,. Por ello. para cargar una factura se deberán de 
conocer de antemano las claves del cliente, venaeaor y 
productos a ser utilizados. para que el sistema accese con 
ellas las bases de datos correspondientes. Además se deberá 
de conocer el descuento a otorgarse (si lo hay). 

La facturación genera automáticamente la cuenta por 
cobrar, así como los movimientos de salida del inventario. 
Tambijn e11 forn1a automátic~. al can=al3r un~ factura se anula 
tanto la cuenta por cobrar como el movimiento de salida de 
Inventarios. 
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NUMERACION DE FACTURAS 

En lo que respecta al nún1ero de factura. se deberá 
t.1!clear el número de la primera factura cuando el sistema lo 
solicite. y dejar aue ol sistema lleve automáticamente el 
control consecutivo del número de factura. 

La ventaja de esta opción es que el sistema controla 
automáticamente el que se llev13 corrPctamente la nurneración 
de las facturas. 

NOTA:--------------------------------------------------------
La selección de un tipo de numeración de facturas no es 
limitante. ya que el usuario puede llevar un control 
consecu t.i vo. 

Al accesar al módulo de carga de facturas, aparece en 
la pantalla la siguiente carátula de c:aptura: 

.-----------------------------------------------------Altas-. 
]Cliente Factura 

Fecha 

:----· ------ -----------------------------------· ~-----------
¡cantidad Unid.:i.d DE:scripción Lote Código Precio_unit Total 

:<ENTER>Menú Anterior 
:-----------------------------------------------------------: 

NUMERO DE rACTURA 

Este nGnidro sera asignado automáticamente por el 
sistema y será el consecutivo siguiente de la última factura 
generada por este modulo de Facturación o a través de Cuentas 
por Cobrar. 
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CLIENTE 

En este campo debA tecle~rsc la clilve del cliente ~1 
que se desea facturar. En caso ae que no conozca l~ clave, 
se recomienda que se emita un repor L~ del c~t~logo de 
clientes orden .• do alfaoéticamente por nombre. 

FECHA 

Es asignada autom~:icamc1)te por el sistema, y· 
corresponde a la fecha en la que se acceso al si·stema. En 
caso de que desee facturar con otra fecha. salga al Menú 
Principal y seleccione la opción de Utilerias para cambiar la 
fecha. 

VENDEDOR 

Autnm3tic~mcnta ~1 sistema relacionará la factura con 
dicho vendedor, y obtendrá del archivo de vendedores la 
com1s1on que se le otorgará. Esta comisión es solamente 
·::ugerida. ya que puede ser cambiada cuando -se requiera. En 
caso de que no se desee manejar vendedores. puede dar de alta 
a un vendedor "x" sin nombre y con comisión sugerida de "o". 
Por otro lado, también se puode aprovechar este campo para 
hac13r algún tipo de clasificetción de las ventas. Por 
ejemplo, el vendedor "x" puede corresponder a las ventas 
generadas por la cas;:i; m~ tri._~, el · ... ·co ... :h;iUur "y·· por la sucursal 
centro, etc .• y al sacar el reporte de comisiones por 
vendedor, equivaldría a sacar un reporte clasificado de las 
ventas por origen. 

DESCUENTOS 

Se pueden tener hasta dos tipos do descuentos por 
diferentes conceptos. los cuales se aplicarán automáticamente 
a todas las partidas de la factura. 

IMPUESTO 

El impuesto será calculado automáticamente por el 
sist~ma con una taza del lS %. 
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FLETE 

Se tiene la opción de hacer un cargo adicional por 
concepto de gastos de tr.a:.:;portación. 

CODIGO 

Aquí se puede teclear la clave de cualquier producto 
existente en el inventario. En caso de oue el producto 
tecleado no tenga existencias, el sistema no permitirá la 
facturación. Además el sistema tiene la facilidad de 
permitir facturar versiones diferentes de estos mismos 
productos. 

Ejen1plo: Codigo de Productos del catálogo 

NOTA:---------------------·-----·----------------------------
Esto implica que son productos al 100%, es decir, como 
:;o Tabr icéln y ~e .:i.=:.ienlan t:Hl el Catalogo. 

0001 
0757 
0210A 
02108 
0460A 
04608 

Código de Productos del catálogo en l.I 

NOTA: - --- -- -- - - ----- - - -- - - - - - - -- --- - -- --- · -- - - -- - - - - - --- - - -- -
Esto implica que son productos en una versión más 
económica que su correspondiente al que esta a::>entado en 
el catálogo. Los porcentajes señalados en productos 
LI siempre serán constantes y solo dependerán del 
c6digo del producto marcado. Los cuales están formados 
de la siguiente manera: 

0001 LI 

0757 ll 
02lOALI 
02l0BLI 
0460ALI 
0460BLI 
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70% 0001 
30% 5213 DPG 
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LOTE 

Código de ProducttJS del catálogo SA 
( SA: solubles al agua ) 

0001 45SA 

0757 35SA 
0210A40SA 
0210B35SA 
0460A20SA 
0460B50SA 

45'!. 0001 
55% 5489 

100~!; 

Código de Productos del catálogo a un 
porcentaje 

0001 45 

0757 35 
0210A40 
0210835 
0460A20 
0460850 

45% 0001 
55% 5213 DPG 

100% 

En este campo se tiene la opción de poner su lote de 
fabricación en caso de ser necesario o alguna ob·.~ervación 
acerca del producto. 

DESCRIPCION 

Es el nombre del producto que se va a facturar y se 
tiene la opción de poderlo cambiar. 

CANTIDAD 

Es el volumen de compra del producto en kilos. y puede 
ser tan grande como el total de existencias del produclo Que 



PRECIO UNITARIO 

El sistema lo a~igna automáticamente aunque ~e tiene la 
opción de poderlo car.1biar. Este es asignado de l~ siguiente 
manera: 

de menos de l Kg. , 
de 1 KG. a u1onos de 5 Kg .• 
de 5 KG. a menos de 10 KG .• 
de 10 Kg. en adelante, 

precio A 
precio B 
precio e 
prPi:io D 

Esta escala de precias seré para cad~ uno de los 
productos del cat~logo y el sistema lo asignará 
automáticamente en base a la cantid3d de producto facturado. 
Ce t3l m~ner~ que: 

Precio A precio 8 precio e precio o 

o sea que: entre 111ayor sea la cantidad en kilos de cada 
producto, menor será su precio unitario de venta. 

Después de haber tecleado cor rectamente todos los 
productos correspondientes a diclia factura, al oprimir la 
tecla de <RETUP.N> apareceran 4 opciones 1Jn la última linea de 
la pantalla, las cuales corresponden ~: 

<S>AI IR o <RETURN > 

con esta opción no se graba la factura y por 
consiguiente no se genera ninguna afectación. El 
sistema envia un mensaje de factura no grabada. 
(Esta opción podria ser usada corno consulta para el 
cálculo de una fdL.i..u(ó., Ce l::i r-11r1.l únicamente se desea 
conocer el monto de la mi~ma). 

<l>MPRIMIR/GRABAR 

Al seleccionar esta opción se soliciLcin los descuentos 
que se pueden aplicar glob.,,lrnente a la factura, 
enseguid3 se calculará el IVA (15%). y se tiene la 
opción de hacer un cargo por flci!:.c. c~1•'u\ándose 
enseguida el total de la factura. Se deberá tener la 
i~1presora en linea, ya que la factura se imprime 
inmediatamente, habiéndose realizado las afectaciones 
necesarias en la5 bases de datos correspondientes. 
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<C>AMBIAR PR<JDUCTOS 

Al seleccionar esta opción se podr3n cambiar cada uno 
de los ¡:Jroductos asentados en l,:¡ factur·a. (Esti> en 
forma secuencial). podrán cambiar· tant.o 
productos cou10 su nombre. o bien su cant.idad (si la 
cantidad es O, el producto se borra de lo factura) y su 
precio unitario. 

<A>GREGAR PRODUCTOS 

Con cst~ o~ciór1 ~e punden ccauir ~grcgorido m~~ 
pro•Juctos dentro de la misma factur;. 

Mediante este subsistema se lleva a cabo Bl seguimiento 
de cada uno de los abonos y cargos que se generen con 
referencia a las facturas emitidas a los clientes. Este 
sistema lleva realmente el control de cuentas documentadas. 

Una factura puede ser liquidada con un pago o con 
multiples pagos. sienrJa el ónico limite para el registro de 
estos la capacidad de almacenamiento de su computador. 

Para llevar a cabo un buen control, t.odos los cargos y 
abonos deben de estar referenciados a un número de factura. 
De esta ma11era. siempre sabremos con relación a que factura 
se generó un cargo o un pago en particular. En caso de que 
efectivamente tenga un movimient.o que no esté relacionado a 
un número de factura (ejm. un anticipo). oodrá teclear un 
número ficticio bajo el cual se agrupen e~tos movimientos sin 
factura. Dicho número puede ser el cero. 

La estructura del subsistema es la siguiente: 

l. Altas 

2. Bajas 

.!>. i.;amoios 

4. Consultas 

s. Reportes 

ALTAS 

cuando se selecciona la opción de Altas del menú de 
movimientos a Cuentas x Cobrar. aparece la siguiente 
pantalla: 
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Sistema SICIFC Martes-25-Sep-1989 
19:18:43 

Subsistema de Cuentas x Cobrar 
------------------------------·----------Altas Movimientos 

Cliente 

1 : Factura 5 : Cheque :2: Ch/firme 6:Dep. de Cheque 
3 : Nota de Cargo dev. :4: N/Cr~dito 7:Anticipo 

Con estas claves se podrán realizar tollos los 
movimientos que se necesiten. ya sean cargos a la cuenta del 
cliente o abonos de acuerdo c.on los pagos que se realizan. 

El tipo de movimiento es el nómero o identificación del 
cargo o .:Jbono. Por ejemplo. puede ser el Cheque en firme 
(clave 2) o el de una Nota de cargo (clave 3). 

El número de factura indica que es lo que so está 
afectando. Por ejemplo. puede ser la factura 100. De lo 
anterior se desprende que éste es el n6mero más importa11te en 
lo que se refiere a pagos y abonos, y que debe ser 
tecleado correctamente, ya que de lo contrario el sistema no 
permitirá la captura del movimiento. 

La fecha de Cdptura la inserta automática1nente el 
sistema, y corresponde a la f~cha en la que se acceso el 
SICIFC. y la fecha de vencimiento la calcula en base a las 
condiciones del cliente. 

BAJAS 

La opción 2. se utilizará para borrar de la base de 
datos toda la información que se encuentre con datos erróneos 
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o que se dt;o·::.e.:.. dct.r Ce baja par.:>. ;:1.J.nter :~r· .:lcr11.il iz::1cos ios 
archivos de dato~ ue CJda cliente. 

CAMBIOS 

La opción 3, 
informat~ión registrada a 
su referencia (factura) 
trate por algún utro. 

es utilizada para corregir la 
algún client1~, no ·~e podrá modificar 
ni el tipo de movimiento de que se 

CONSULTAS 

En la consulta general se obtiene el desglose de cada 
uno de los movimientos ae11erados poi· u1l clie11te especifico. 

REPORTES 

Para obtener la información referente al conjunto de 
las Cuentas por C(Jbrar se deberá utilizar la opción de 
ncpcrtc~ pe~ Ccbr~~Z?. Par~ ello P~i~t~n varios recortes. 
unos que presentan información por cliente, y otros general. 
En la siguiente pantalla so muestra el menó de reportes 
disponibles al usu3rio: 

:sistema S!ClFC Miércoles-27-Sep-l9l39 
19:18:43 ' ' R e p o r t e s 

:-----------------------------------------------------------
' 

l Co~1-ar1za Gtine1·al 
2 Cálculo de Comisiones 
3 Edo. de C. General de un Cliente 
4 Edo. de c. Detallado de un Cliente 
5 Movimientos del Mes 
~ : Salida •:fel Si·-.;tema 

O p e i ó n s e l e e e o n a d a: 

Seleccionar la opción deseada para obtener el Reporte 
correspondiente. 
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~ PROVEEDORES 

Con este subsistema se maneja la información ref 01-ente 
a los Prov1"'!edores de 13 empresa, la cual es utili;:.;id .. 'l en los 
subsistemas de Compras, Cuentas por Pagar y Movi1nicntos al 
Inventario. 

A cada uno de los proveedores se les debe asignar una 
clave con la aue se identificará en el sistema. 

Este subsistema se opera como el do Clientes y 
constituye también un Directorio. 

La estructura de este zubsist~ma ~s la siguiente: 

l. Altas 

2. C'1mbios 

3. Consul t.:vs 

4. Impresión del Catálogo 

ALTAS 

Al proporcionar la opción 1 del menú del Catálogo de 
Proveedores. aparecerá la siguiente pantalla: 

Sistema SICIFC Miércoles-27-Sep-1989 
19: 18:43 

Altas al Catálogo de Proveedores 

Código 
Nombre 
Dirección 
Colonia 
Población 
Código Pos.: 
Condiciones: 
Agente 

Tel.: 

Proporcion~r los dato~ eorresoondientes para que sean 
registrados en el catálogo de Proveedores. 
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CAMl< 105 

Al proporcionar la opción 2 del n1e11ú aparecer·á la 
pantalla de "Cambios ¿il Catálogo de Proveedores" (idern a la 
pantalla de altas anterior). en la cual se harán las 
adecuaciones correspondientes al Proveedor deseado. 

CONSULTAS 

Para la consulta de Proveedores se tienen las 
siguientes opciones: 

l. Por Código 

2. Lista de Proveeilores 

Proporcionar la clave de la opción deseada. 

REPORTE 

La opción 4 del menú de selecciones.nos permite obtener 
el reporte impreso del Catálogo d8 Proveedores, el cual puede 
ser en la modalidad de: 

l. Por Orden Alfabético 

2. Por Orden de Codificación 

Seleccionar la opción que se desee obtener. 

NOlA:----- -------------------------------------------------
Si usted desea satier que iniu11 .. a.::iér: ~""' maneja en ésta 
base de datos. vea la sección 4.1. Estructura de los 
Catálogos. 

Con este subsisLem.:i. ~e controlan los pagos que debemos 
o hicimos a Proveedores. en relación con las compra:. que ~e 
hayan capturado. Estos pagos pueden ser parciales o totales 
Y con cu.:\lquier tipo de documento (cheque, Nota de Crédito, 
etc.). 
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De esta manera. mediante este subsistema se lleva a 
cabo el ·ieguimiento de cada uno de los abonos y caigas aue se 

generen con referencia .J. l.:is CL1ent3s por P.:igar a Proveedon~';;. 
Este sistema lleva realmente un control de cuentas 
documentadas. 

Una factura puede ser liauidJda con un pago o con 
múltiples pagos. Siendo el 0nico limite la capacidad de 
almacenamiento del computodor. 

Con el objetivo de llevar uri buen control. para todos 
lo~ cargo$ y cibonos dt•'t...n:::n tei:ledr::.t:: c...urrt=ctamente el m.JHH:!l"O 

de referencia. Este número indica a que adeudo se aplicará 
el pago que se está realizando; y si es un nuevo adeudo. nos 
indica su número de referencia. En caso de que efectivamente 
ti?ng.'°I un movimiPntn 'ltii=> nr-_1 ten<J~ un ·-1(irnerc de :eferer.~i.3 

(ejm. un anticipo), podrá teclear un número ficticio bajo el 
cual se agrupen estos movimientos sin factura. Dicho número 
puede ser el cero. 

La estructura del subsistema es la siguiente: 

l. Altas 

2. Bajas 

3. Cambios 

4. Consultas 

4. Reportes 

NOTA:--------------------------------------------------------

ALTAS 

Si usted desea saber que información se maneja en estd 
base de datos. vea la sección 4.1, Estructura de los 
Catálogos. 

Cuando se selecciona la opción de altas del menú del 
movimiento a Cuentas por Pagar aparece la siguiente pantalla: 
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Sistema SlCIFC 

Subsistema de Cuentas x Pagar 

Martes-25-Sep-1989 
18: 47: 18 

----------- -----------------------------nltas Movimientos 

Proveedor 
Movimiento 

l : Factura 5 : Cheque :2: Cl1/f irme b:Dep. de Cheque 
3 : Nota de Cargo dev. :4: N/Crédito ?:Anticipo 

Con estas claves se podrán reA.lizar todos los 
movimientos que se necr;si ten, ya sean cargos o abonos a la 
cuenta del proveedor. 

La fecha de ca.pt.ur.:! 1-..:i inserta automáticamente el 
sistema. y corresponde a la fecha en la au~ s¿ =cceso al 
SICIFC. 

BAJAS 

Al seleccionar la opción 2 del mend de selecciones. 
''Baja de movimientos'', aparece la siguiente pantalla: 

:sistema SIClFC 
: 
: Subsistema de Cuentas x Pagar 

Martes-25-Sep-1989 
18:47:23 

¡-----------------------------------------Bajas Movimientos 

: Proveedor: Nombre: 
lMovimiento UDocu. F.Expedición No.Ref. Importe No. de Reg. 
;:::::::::::::::::::::::::::::::::::::::::::::::: ::::::::::: 

' 
' 
' ' ' No. de Registro a dar de Baja. <RETURN>, <T>erminar 
:-------------------------------·--· -------------------------: 

Se deberá proporcionar el número de registro a borrar~ 
en caso de que se haya afectado ese registro; el si5tema 
mandará un mensaje y no podrá. ser dodo de baja_ 
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CAMBIOS 

La opción ~. es utiliLada para modificar }()S 
registros de cada Proveedor. La siyuiente pantalla aparece 
al seleccionar est3 opcion: 

;sistema SICIFC Martes-ZS-Sep-1989 
18:47:26 

: Subsistema de Cuentas x Paga1· 
:----- ------ --------------------------Ca.111bios Movimientos 

:rroveedor: Nombre: 
\Movimiento ttDocu. F.Expedicion No.Ref. In1portc tlo. de Reg. 
:::: :::: :::::::::: :::::::: :: : :::: :::::::: :::::::::::: ::::::: 
' 
' ' 

No. de Registro a Modificar • <RETURN~. <T>erminar 

Proporcionar el número de registro a modificar. 

CONSULTAS 

En la consulta general de saldos se obtiene solamente 
el saldo de los adeudos al Proveedor. La siguiente pantalla 
es mostrada cuando se selecciona la opción de "Consultas": 

Sistema SICIFC 

Subsistema do Cuentas x Pagar 

Martes-25-Sep-1989 
18:47:31 

-----------------------------------------------·-Consultas 

Proveedor: Nombre: 
Movimiento ttOocu. F.Expedición No.Ref. Importe No. de Reg. 
: ::::::::::::::: :::::::::::::: ::::: :::::::::::::::::::::::: 

Presiona una tecla para continuar 
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REPORTES 

Para obtener la información referente al conjunto de 
las Cuentas por Pagar se deborá utilizar la opción de 
Reportes. A través de ella se pueden emitir varios 
reportes. unns que presentan información por Proveedor. y 
otros general. La impresión de Reportes se puede realizar 
seleccionando cualouiera de las opciones Que se listan a 
continuación: 

Pagos Generales 

2 Edo. de c. General de un Proveedor 

3 Edo. de c. Detallado de un Proveedor 

4 Movimientos del Mes 

Seleccionar la opción deseada para obtener el reporte 
correspondiente. 

~ INVENTARIOS 

Por medio de este subsistema obtenernos un control 
adecl1ado del almacén de productos invenr.a,-iables, ya que 
aqui se manejan las variables de costos* existencias. 
localización, máximos, mínimos y precios al público. 

Existen tres subsistemas que afectan directamente a los 
Inventarios. Compras modifica las existencias y costo de 
los articulas en cada adquisición que se registre; 
F:-.ct'..fr:=u~i6n afecta a los Inventarios por las s.:i.lidas 
relacionadas con Venta.s, y riuv.l.111~c:i;;to::. ::.1 Inventario 
registra todos los demás 1111:>vimientos que ~e l"'ealizen al 
Inventario. De esta manera. siempre están ~ctualizados los 
datos de existencias y costos de los productos 
inventariables. Conserva con cada entrada el costo más 
alto, el cual se puede cambiar si se desea. 

L..uando s.e dar, de ?,lt.=i. los productos al Inventario. se 
podrá alimentar las existencias, asi. como el cos.to y 
fecha de la compra. Posteriormente, los subsistemas antes 
mencionados efac: tuarán las entradas y sal idas 
correspondientes. 

La estructura del subsistema es la siguiente: 
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l. Catalogo de MP y PT 

2. ProdL1cci ón 

3. Consultas 

4. RPpor tes 

CATALOGO DE MP Y PT 

Al seleccionar la opción 1, Catálogo de MP y PT 
aparece la siguiente pantalla: 

Sistema SICIFC Martes-25-Sep-1989 
19: 18:34 

Altas. Bajas y Cambios MP. PST y PT 

l Altas 
2 Bajas 
.3 Cambios 
4 Rcvalual~ión de MP 
5 Costeo de PST y PT 

o p e i ó n S e l e e e i o n a d a: 

ALTAS 

Cuando se selecciona la opción de Altas del menú de 
movimientos a Inventarios. aparece la siguiente pantalla: 

Martes-25-Seo-1989 
19:18:40 

Alta de Productos al Catalogo de MP, PST y PT 

Código 
Descripción 

Existencia 

Punto Reórden 
Exist. Máxima 

*Producto Terminado* 

Unidad: 
Nivel : 

Exist. Minima Dólares : 
Costo Fecha del Costo 
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Clave o Código; es importante que la gener~ción de las 
claves de los prod11ctos 'iea bien definida puesto que de ésta 
manera. se podrán separar lógicamente los producto~ en líneas 
o por almacén. por Proveedor, o por alguna otr·a clasificación 
deseada. Las claves deben tener 5 caracteres. 

PT 
PST -­
MP ---

0001 --··--> 3999 
4000 -----> 4999 
5000 -----> 9999 

Además el producto terminado puede tener letras en el 
So. dígito por si un PT tiene varias versio11es con diversos 
costos y consecuentemente variaciones en la formula. 

Descripción ; Puede consistir en cualquier combinación 
de caracteres, y su longitud rr.Aximéi. ser-d. de 35. 

Unidad de Medida; serán Kgs. y consta de 3 caracteres. 

Stock Minimo v M~xin10: Estas dos cantidAdes 
delimitan en que rango deben mantenerse l~s existencias del 
producto en cuestión. El minimo debe interpretarse como el 
punto de reórden, indicando por ello que si las existencias 
son menores a ese punto, se deberán de reabastecer hasta el 
punto mjximo. Con esta interpret.1ción se elaboran los 
reportes correspondientes. 

BA.JAS 

La opción 2. se utili~~rá p3ra borr~r do l~ b~~o de 
datos toda la información que se encuentre con datos erróneos 
o que se desea dar de baja para mantener actualizados los 
archivos de datos, presentándose la siguiente pantalla: 

Sistema SICIFC Martes-25-Sep-1969 
19:18:43 

Bajas al Catálogo de MP, PST y PT 

Código : 
Descripción 
Existencia : 

Punto Roórden 
Exist. Máxima 
Exist. Mínima 

Ce::; to 

Unidad: 
Nivel 

Dólares : 
Facha del Costo 

·-----· --------- Baja Definitiva ? (S/N) -------------: 
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En caso de OL/8 el producto se encuentre en fórmulas 
(PT). no se podrá dar de baja y el sistema le enviará un 
mensaje. 

CAM8 IOS 

La opcion 3. se utilizará para efectuar los cambios 
necesarios para que la información que se encuentre con datos 
erróneos sean actualizados. La pantalla presentada será la 
siguiente: 

Sistema SICIFC t1artes-'l5-Sep-1989: 
19:18:45 

Cambios a Productos del Catálogo de MP. PST y PT 

Código : 
Descripción 
Existencia : 

Punto Reórden 
Exist. Máxima 
Exist. M1nima 

Costo 

REVALUACION DE MP 

Unidad: 
Nivel 

Dólares : 
Fecha del Costo 

La opción 4, Revaluación de Materia Prima. se 
utilizará para revaluar el costo de la materia prima. para 
tal fin será necesario proporcionar el porcentaje 
corl"espondiente del incremento mensual. La pantalla 
presentada será la siguiente: 

Sistema SICIPC 

Revaluación de Materia Prima 

Martes-25-Sep-1989 
19:18:48 

Proporciona el Incremento Men:.uctl 10.00 % 

Quieres continuar el proceso S/N ? 
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COST~D DE PST y PT 

La opción 5, nos elabora el costeo del Producto 
SemiTerminado y del Producto Terminado, dependiendo 1fe su 
fórmula y del costo de cada ingrediente. La pantdlla de 
proceso es la siguiente: 

Sistema SICIFC 

Costeo de PST y PT 

Mai·te~-25-Sep-1989 

19:18:49 

Quieres continuar el proceso S/N ? _ 

PRODUCCION 

Este submodulo nos permite registrar todos los 
movimientos al Inventario. No es necesario regi~trar en el 
las entradas y salidas directas, ya que se registran 
automáticamente al momento de facturar o de capturar una 
compra. De cualquier manera, aquí se pueden registrar 
tant.o ventas como compras. y pueden corresponder a facturas 
que se emitieron antes de empezar a utilizar este sistema o 
incluso las actuales. 

Para poder operar este submódulo ~e requiere que 
existan en disco los archivos de Proveedo-es, Clientes, 
Facturación e Inventarios. ya que Movimientos al Inventario 
obtiene información de ellos para poder registrar los 
movimientos. 

Es importante hacer notar que en caso de haberse 
cometido un error en el registro de los movimientos, la 
corrección deberá realizarse a través de un ajuste al 
Inventario. capturando un movimionto que cancele el 
movimiento equivocado. 
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La estructtJra del subsistema es la sigui<!nte: 

1. Entr.::tdas al Almacfin 

2. Producción Automática de t-órmula~ 

3. Salidas del Almacén 

ENTRADAS AL ALMACEI< 

Al seleccionar la opción 1 del módulo de Producción, se 
presenta la siguiente pa11talla: 

Sistema SCCIFC 

Producción 

Entradas del Dia 89.09.14 

Juevi~s-28-Sep-1989 

18: 18:48 

·------------· ----------------------------------------------: 

La fecha asignada por el sistema puede ser cambiada por 
la que consideremos conveniente. Después de asignar la 
fecha adecuada. se nos muestra una segunda pantalla que nos 
solicita el número del código del cual querernos dar de 
alta; al proporcionarlo, el sistema nos solicita los datos 
de: Cantidad, Unidad. Costo Unitario, Dólares; la clave del 
Proveedor, el Concepto y el número de Factura o Lote. 
Dc·:.pu6~ de 3signar los d""t.os. A:nterioros. el registro es dado 
de alta. enseguida el sistema nos pregunta si queremos 
continuar dando de al ta registros para la fecha asignada 
o para otra fecha diferente: seleccionar la opción adecuada. 
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PRODUCCION DE FORMULAS 

Al seleccionar la opción 2 del módulo de Producción, se 
prese1ita la siguiente pantalla: 

Sistema S!CIFC 

Produ1·ción de Fórmul~s 

Jueves-28-Sep-1989 
18:18:49 

~Jrga y Descarga Automática del Dia 89.09.14 

La fecha asignada por el sistema puede ser cambiada por 
la que con~ideremos conveniente. Después de a~ignar la fecha 
en la que deseamos hacer la carga y descarga automática. se 
despliega la siguiente pantalla: 

Sistema SICIFC 

Prod11cción de Fórmulas 

Código de la Fórmula : 

Jueves-28-Sep-1989 
18:18:50 

:<ENTER>Menú Anterior---------------------------------------: 

En está pantalla se asign~rá el número del código de la 
fórmula que queremos producir; al proporcionarlo, el Sistema 
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nos muestra la siQuiente pantalla: 

:si-::..tema SICIFC 

Producción de Fór1nulas 

Código de la Fórmula 

Descripción : 

Cantidad Fabricada 

LOTE 

Jueves-28-Sep-1989 
18:18:50 

:-------Desea Abortar el Proceso ? S/N = ------------------

En código de la fórmula se asignará el código del PT 
que se va a pr·oducir; en descripción el sistema asignará el 
nombre o de~cripción en forma autom~tica en función del 
código; la cantidad fabricad~. es la cantidad a producir de 
esta fórmula; en lote asignaremo·s el lote de la fabricación 
oue va de este producto. 

La siguiente pantalla se utiliZd poi- ~i se des~A hacer 
sustituciones a la fórmula. respecto a sus ingredientes 
dnican1ente para ésta fabricación, ya que la fórmula original 
no se modifica aquí.si no es a través del m0dulo de cambios a 
productos del catálogo. 

Sis terna SICl FC 

Producción de Fórmulas 

Fórmula a desca1~gar 

Jueves-28-Sep-1989 
18:18:49 

:--------Hay sustituciones en la fórmula ? S/N ----------: 
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Si se selecciona la opcion de que si liay sustituciones 
en la formula, ·~e mostrará la siguiente pantalla: 

Sistema SICIFC 

Producción de Fórmulas 

Fórmul~ a descargar : 00000 ALMENDRAS 

Jueves-28-Sep-1989 
18: 18:51 

50.000 

Código Descripción Cantidad Uni. Nivel 

00000 ALMENDRAS 2.000000 KGS 3 A modificar? Si=S 

:------- Desea agregar elementos a la fórmula ? si~ S 

Una vez que se ha sustituido o modificado la fórmula. 
se tiene la opción de agregar algún otro producto a ésta 
misma fórmula. todo esto para esta fabricación en especial. y 
cada vez que se accese esta opción de producción de fórmulas. 
Realizado lo anterior. independientemente de que se haya 
modificado o no la fórmula para esta producción. se verifica 
que ca1ja producto contenido en la fórmula tenga existencia 
suficiente para producir estd fórn1ula; en caso de que algún 
producto no cumpla con lo anterior, el proceso se aborta y 
manda a pantalla los productos que no tuvieron suficiente 
existencia. 

Sistema SICIFC Jueves-28-S~p-1989 

18:18:51 
Producci~n rlP ~6rmul~~ 

Fórmula a descargar : 00000 ALMENDRAS 50.000 

Código Descripción 
*Proceso abortado* 

Cantidad Uni. Nivel 

Del Producto:OOOOO Se requieren:lOO.O Existencia:0.00000 
Del Producto:ooooo se rcquieren:200.0 Existencia:o.00000 

~~~~·Para continuar presione cualquier tecla.~~~~~~ 
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Como se muestra en est~ pantalla. se tiene l~ opcion de 
seguir produciendo for·mulas; r·egr·esar1do a la prin1er pantalla 
mostrada, se piden los datos de la si~lJiente formula en 
caso de aue si se reauieran ~reducir- nijs fórmulas. 

Sistema SIClFC 

Producción de Fórmulas 

Jueves-28-Sep-1989 
18: 18:55 

:-----·--Desea descargar otra. fórmula ? SI= S/N ----------· 

Teclear la letra ··s·· para descargar otra fórmula. o la 
letra "N'' para ~.J.lir. 

S~L!DAS DEL ALMACEN 

La opción 3 del menú de selecciones nos proporciona la 
pantalla de Alta de Registros de S3lida: 

Sistema SICIFC Jueves-28-Sep-1989 
16:20:10 

Alta de Reoistros de Salida 

Salidas del Oia 89.09.14 
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La fecha asignada por el sistema puede. ser cambiada 
Oespué$ de a~ignar la fecha adecuada. se muestra una segunda 

pantalla que nos solicita el código del producto al cual se 
le va a registrar una salida ( por alguno de los conceptos 
abajo mencionados ). el sistema nos solicita los datos de: 
Cantidad. Unidad, Precio de Venta, Concepto, Lote o Factura y 
Cliente, Proveedor ó Fórmula. 

A continuación son listados los concoptos utilizados 
para el registro de ~alidas del almacén : 

Código 

01 
0.3 
04 
10 
11 
1.3 

Descripción 

Compra 
Nos devuelven próst~mo 
Devolución de clientes 
Error de Datos 
Inicialización de inventarios 
Ajuste a inventario real 

Pantalla donde se solicita el número de código: 

Sistema SICIFC Juevas-28-Sep-1989 
18:20:10 

Alta de Registrog de Salid~ 

Movimientos del Oia 14 de Septiembre de 1989 

Código : ---

<ENTER>Menú Anterior _______________ ~~----

Asignar el número do código. A continuación se muestra 
la pantalla en donde se solicitan los datos respectivos para 
dar de alta el registro de salida: 
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Sistema SICIFC Juevcs-28-Sep-1?89 
18:20:10 

Alta de Registros de Salida 

Movimientos del Día 14 de Septiembre de 1989 

Código : 
Descripción: 

cantidad: 
Precio de Venta: 

Concepto: 
Lote o Factura: 

Cliente/Prov/Form: 

Unidad: 

Despuús de asignar los datos anteriores. el registro es 
dado de alta, aquí se pueden seguir registrando salidas da 
más productos registrados en el catálogo. para la fecha 
asignada ó para otra fecha diferente; seleccionar la opción 
adAcuada. 

En la opción 3 del menú principal de inventarios es 
presentada 13 siguiente pantalla la cual será utilizada para 
re~lizar las consultas necesarias al Catálogo de MP y PT. 
Cálculo de Fórmulas. Prod1Jctos en Fórmulas y Entradas / 
Salidas. 

Sistema SICIFC 

Consultas 

Catálogo de MP. PST y PT 

2 Cálculo de Fórmulas 

3 Productos en Fórmulas 

4 Entr~d3s/Salidas 

5 Menú Anterior 

Martes-25-Sep-1989 
19:18:48 

O p e i ó n S e 1 e e e i o n a d a : ~ 
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Seleccionar la opcion deseada para realizar la consulta 
correspondiente. 

Cn la opción 1 se podrán consultar tanto MP corno PST y 
PT. reco1·dando que: 

0001 
4000 
5000 

------> 3999 PT 
------> 4999 PSl 
------> 9999 MP 

en donde .¡parecerán los Lampos correspondientes a c~da 
uno de estos productos. er1 el caso de PST y PT se tendrá la 
opción de poder desplegar su fórmula. 

En la opción 2 so pueden hacer cálculos en tórrnulas del 
Catálogo para saber en determinado mumento la cantidad que se 
va a necesitar de cada uno de los ingredientes de la fórmula. 
de la cual se quiere i nform21ción. Aquí se tiene también la 
opción de mandar a imprimir la fórmula calculaaa. 

Con la opción 3 se podrá consultar en el momento que se 
requiera algún producto (MP, PST ó PT) para saber que 
fórmulas lo contienen. 

Por lo que respecta a la opción 4, se pueden hacer 
consultas tanto de entradas como de salidas registradas de 
algún producto del Catálogo (MP, PST 6 PT). 

En la opción ~ del menú or·incipal 
presentado el siguiente menú con el cual 
reportes de los catálogos de MP. PST 
mostrada es la siguiente: 

Sistema SICIFC 

Reportes de Catálogo 

Materia Prima 

2 Producto Semi Terminado 

3 Producto Terminado 

* · M9nú Anterior 

de inventarios es 
se obtendrán los 

y PT. La pantalla 

Martes-25-Sep-1989 
19:18:50 

O p e i ó n S e 1 e e e i o n ~ d a 
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Seleccionar la opcio11 dest·~da para obtener alguno de 
los reportes mostrados. 

Los Reportes de Materia Prima, Producto SemiTcrinin~do 

(Soluciones) o el de Producto Terminado (Fór·mul~1s). se podrjn 
obtener on las siguientes modalidades: 

l. Por 01-den Alfabético 

2. Por orden de Codificacion 

Seleccionar el Tipo de Reportr', as1 como la n1odalidad 
deseada. 

En la opcion 5 del menú principal de inventarios en l~ 
opción de precios ae vunLa, nos Most1·~ra la siguiente 
pantalla : 

Sist.e1na SICtFC Martes-25-Sep-1989: 
1-1: 10: :::,.:; 

Precios de venta 
-----------------------------------------------------------: 

l 
2 
3 
4 
5 

CALCULO de Precios de Venta 
CAMBIO Manual de Precios de Venta 
Precios de Venta (Gral. y L.I.) 
Lista para Mostrador 
Precios de Venta Generales 

6 Precio:-. de V"2:nta Corporales 
7 Precios de Venta Linea Italia 

' ' 

' ' 

* : Menú Anterior ' 
-----------------------------------------------------------: 

O p c i ó n s e 1 e e e i o n a d a : ~ ' 
' 

___ , 
Seleccionar el Tipo de movimiento deseado del menú 

onLei1-icr. 

En la opción 1, se calcularán lo~ precios de venta en 
base al costo que cada producto tenga en ese momento. Antes 
de realizar esta opción, es conveniente primero accesar la 
opción de costeo de Fórmulas par·a tener actualizado su 
costo, aunQue esta opción no es necesario realizarla si el 
costo es el correcto. 

Aquí se manejan cuatro factores que se aplicarán para 
obtener los diferentes rangos de precios, los cuales se 
podrán modificar. Estos factores una vez aceptados se 
aplicarán a a todo el producto terminado. 
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En la opc1on 2. se podr~ hacer un cambio de orecios de 
algún producto terminado especial, proporcionando 
únicamente su costo. 

En las opciones 3 a 7, se podrán emitir diferentes 
tipos de listas de precios dependiendo de su clasificación 
como producto terminado. 

Con ezte subsistema se registran las entradas a 
Inventario por concepto de comp1·a, y al mismo tiempo, las 
Cuentas por Pagar a los Proveedores. 

Para llevar a cabo esta operación es necesario conocer 
de antemano las claves del Proveedor y de los productos que 
se adquirieron. En caso de que no existan, se deberán 
accesar los módulos correspondientes y darlo de alta con sus 
datos completos. 

La estructura de este 
la carga o alta de la orden 
se generan de los mismos. 
opciones es la siguiente: 

Sistema SIC!FC 

subsistema consiste únicamente en 
de compra y de los reportes que 

La pantalla de selección de 

Martes-25-Sep-1989 
19:22:12 

Subsistema de Compras 

Altas 

2 Reportes 

* : Menú Anterior 

Opción S e l e e e i o n a d a : 
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Seleccione la opción 1 para dar de Alta facturas a 
proveedores en CxP y los registr·os de entrada de productos 
del catálogo, ó 2 para accesar el módulo de Reportes. 

NOTA:---------------- ----------------------------- ---------
En este sistema no se pueden registrar compras que no 
sean inventariables. 

Al seleccion~r- la opcion 2 del menü de compras se 
tiene los Reportes, y l~ pantalla mostrara el siguientB menú: 

Sistema SICIFC Martes-25-Sep-1989: 
19:20:14 

Reportes de Compras : 
-----------------------------------------------------------: 

' 

Estadísticas MensL1ales de corupras 
2 C~lcvlo ji@l P1Jnto de Reórdcn 
3 Pr1Jductos en Punto de Reórden 
4 Productos sin Movimiento 
5 Reporte Semestral de Consumo de MP y PT 
6 Kardex de Productos 
* : Menú Anterior 

-----------------------------------------------------------: 
O p e i ó n S e 1 e c e i o n a d a ' 

Seleccione la opción correspondiente para accesar 
cualquiera de los módulos mostrados en el menú anterior. 

La opción No. l nos proporcionará las estadísticas de 
Compras de Materia Prima en el Mes; los datos que contiene el 
reporte son: 

a). Código del Proveedor 
b). Nombre del Proveedor 
e). Código del Producto 
d). Costo Unitario 
e). Cantidad en Kgs 
f). Fecha en que se compró 
g). No. de Factura 

Con la opción 2, se realiza el cálculo del punto de 
reórden de cada. uno de los producto$ del catálogo pondera.do 
por mes. 
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Con la opción No. 3. se puede emitir un reporte de 
artículos que están en Punto de Reórden, o sea. aquellos 
productos que e~tán abajo de su nivel minimo. El r·luorte nos 
proporcionará los datos de estos productos en lds ~iguientes 
modalidades : 

l. Productos en Punto de Reor·den. Materia P1-i1na 
2. Productos ·~n Punto de Reorden. Producto Tarminado 
~- Ambos listados 

Los datos •1ue se presentan en el Repoi·te son: 

a). Código 
b). Descripción 
e). Existencia 
d). Unidad 
e). Punto de Reórdcn 
f). Ultima compra si la hubo 
g). Fecha de compra 

La opción No. 4 ( Productos sin Movimiento ). se 
muestra ~n l.:.~ '5-iguient1=s modalidades 

l. Productos sin Movimiento. Materia Prima 
2. Productos sin Movimiento. Producto Te~minado 
3 . Arnbos l is tados 

Los datos que contiene el Reporte son : 

a). Código 
b). Descripción 
e). Existencia 
d). Observaciones 

La opción No. 5 -Reporte Semestral de Consumo de MP y 
PT- nos da la Tabulación Mensual de Consumo de MP y PT .. 

Finalmente, la opción No. 6 (Kardex de Productos) nos 
proporciona los siguientes datos i?n el listado 

a).. Fecha 
b). Concepto 
e).. No. de Documento 
d). Entrada o Salida 
e) .. Cantid;.1d 
f). Costo 
g). Existencia 
h). Observaciones 
i). Producto 
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Este subsisten1a es un siste~1a completo de mante imicrito 
de archivos ( o bancos ce informacion >~ ya que efect a tr.ido 
tipo de chequeos. regeneración de Index, optimizac ones y 
o~ros procesos quo permiten que lJ operació11 del SIC FC sea 
autasuficiente. 

En c~so de Que suced;:i. una interrupcion en el n1omento de 
est.Ar trab.:-tja.ndo con Pl Sir:IFC ( fall.:is en el suministro de 
la energ1~ u otras ), so cjeber~n de Indexar las Bases de 
Datos. 

De cualouier manera, recuerde que la ~nica forma de 
tener un buon gra1jo de seguridad de no perder ir1formación es 
el hacer respaldos l copids ) de la lnTormacion, y 
utiliza1·los en caso de que ·io da~c~n los archivos principales. 
La frecuencia con la que se deben de hacer los respaldos 
dependo de i:~l volumen de captura que m.::u1eje la rrnpresa. Si 

~;ne;~~r~~ ~~~~~i en~~·:r. ~!~:;~ 5 ".un,3 ! ~~~;~I~~~ ad ic~·~na~ 1 '~~qu ~:; 
archivos. 

La estructura del Subsistema es la siguiente: 

l Cambio de Fecha del Sistema 
2 Inicialización de las Bases de Datos 
3 Compactación de las Bases do Datos 
4 Indexación de Bases de Datos 
5 Respaldar la información de O.D. en Floppy 
6 Restaurar la información de B.D. en Floppy 

El proceso No. l, es utilizado para cambiar la fecha 
actual del sistema por la fecha con la cual se desee 
trabajar. 

Fl ornr.Ac:;n No_ ?. es. 11s;¡do ClJRndo el sistema va a ser 
puesto en marct1a por primera vez, y se tiene información de 
prueba en las Bases de Datos y se quiere borrar. 

El proceso No. 3, se usa cuando se desea hacer la 
Compactación de los Archivos de: 

Cuentas por Cobrar 
2 Cuentas poi· Pagar 
3 Entradas 
4 Sal idas 
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seleccionar el proceso que se desea hacer~ 

proporcionando la clave adecuada. para la eliminacion de 
movimientos saldado$. 

El proceso No. 4, se utilizará cuando por alguna 
interrupción de energ1a eléctrica. u otr·a causa, se llt-:-gan a 
dañar los archivos. 

Los arcliivos Jndex no forman parte de la información 
que Lccle.a el usuario. Estos archivos ·->on utilizados por el 
sistema para accesar rápidamente la información de los 
diversos bancos de datos. Son estos archivos Index los que 
permiten que el S!Crrc saa ur1 sistema integrado y sin 
procesos tipo "Batch"_ En caso de que los archivos que ha 
alimentado el usuario no estén dahados y que los Index si, 
pueden volver a generarse sin que afecten los archivos de 
datos. Es recome-ndable ouo =.e ejecutµ -<..:::.t""- c~=ión :...:n.:. \16Z:. 

realizada la compactación. La Indexación de las Bases de 
Datos se podrá dar de acuerdo al siguiente menú de opciones: 

l Catálogo de M.P. y P.T 
2 Fórmulas 
3 Cuentas por Cobrar 
4 Cuentas por Pagar 
5 Clientes 
6 Vendedores 
7 Proveedores 
8 Entradas 
9 Sal idas 

10 Bases de Datos Auxiliares 
ll Bases de Datns Temporales 
12 Todas las Bases de Datos 

NOíA:--------------------------------· ---------------------· 
En los oirerentes módulos del sistema se van generando 

automáticamente los archivos o bancos de información, por lo 
que no es necesario que existan todos si usted no ha usado 
aún el módulo correspondiente. 

se recomienda en caso de presentarse una interrupción 
de energía eléctrica, realizar la opción No. 12 ( Indexación 
de todas las Bas~s de D~to=). 

El proceso No. s. se usará cuando se desee respaldar la 
información de las Bases de Datos usadas en el Sistema. El 
respaldo se hará en Diskettes (floppys). 
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Sistema SICIFC Sabado-28-0ct-1989: 
16: 14: 12 

- Respaldo de Inform~cion -

01 Catálogo de MP y PT 08 Entradas 
02 Fórmulas 09 Salidas 
03 Cuent.as s c. 10 8.D. Auxi 1 iar-es 
04 Cuentas X P. ll B.D. Tcmpor-alP·::. 
05 Clientes 12 Todas las B. D. 
06 Vendedores Menú Hnterior 
07 Proveedores 

-----------------------------------------------------------: 
O p e i ó n S e 1 e e e i o n a d a : ! 

Seleccionar la opción deseada_ 

El proceso No_ 6, se utilizará cuando se desee 
restaurar la información de las Bases de Datos usadas tJn el 
Sistema- Cuando ocurre algún daño en estas. la información 
respaldada es utilizada para sustituir los archivos 
dañados del sistema, si esta opción es realizada a 
continuación se debe hacer la indexación de las bases de 
datos. 

'1....1.. ESTRUCTURA {)S. QB.Ifil.Ofil§. 

La estructura de los Catálogos utilizados en el sistema 
SICIFC es la mostrada a continuación: 

CñTHLOGC üE CLiENTE~ { ~1~1rcu1.ü~f ) 

~ t!o~ d<:l. ~_filQQ IiJiQ ~ Q.etimtl..e~ 

l Código Caracter 6 o 
2 Nombre Ca rae ter 45 o 
3 Dirección ca rae ter 45 o 
4 Coloni~ Ca rae ter 45 o 
5 Población Caracter 30 o 
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6 Cod_Postal . Caracter 5 
7 Teléfono Car.acter 15 
8 Condición Caracter 18 
9 Saldando Numér·ico 12 

10 Vendedor Caracter 3 
11 Conducto Caracter 38 

CATALOGO DE VENDEDORES ( SICIFC02.DBF ) 

~ ~ de ~ Ti..Q.Q. 6.n.Q.bQ 

1 Cod _vend Caracter 3 
2 Vendedor Caracter .:.s 
3 Comisión t.;umér ice -

CATALOGO DE MP, PST y PT ( SICIFC20.DBF ) 
-----------------------------------------

!clm=. ~®_~Q. liQQ_ 8.nl;.bQ 

l Código Ca rae ter 5 
2 Cod_Clasif Ca rae ter 3 
3 Descrip Ca rae ter 35 
4 Existencia Numérico 12 
5 Unidad Ca rae ter 3 
6 Costo Nu:nérico 11 
7 Fecha_Cost Fecha 8 
B Pto_R.eorde Numérico 9 
9 Clas_Most Caracter 3 

lU Dúlc11:;;1o::. t~¡_¡;;,ér!;:::: '' 
ll Nivel Numérico 2 
12 Switch Lógico 1 
13 Ex_J1áxima Numérico 9 
14 Ex_Mínima Numérico 9 
15 Menor Numérico 11 
16 Uno Numérico 11 
17 Cinco Numérico 11 
18 Mayor Numérico 11 
19 Menor _Li Ca rae ter 11 
20 Uno_Li Ca rae ter 11 
21 Cinco_Li Caracter 11 
22 Mayor _Ll Ca rae ter 11 
23 Aa Ca rae ter 2 
24 Bb Ca rae ter 2 
25 er Caracter 2 
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Decimales 

o 
o 
3 

Decim~le2 

o 
o 
o 
5 
o 
2 
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26 Bs c~1rac t.er 
27 c Ca rae ter 
28 Ds Ca rae ter 
29 Dt Ca rae ter 
30 E Ca rae ter 
31 F Caracter 
32 H Caract:er 
33 J Ca rae ter 
34 L Caracler 
35 Ll C.J.racter· 
3b M Ca rae ter 
37 Sh Caracter 
38 St Caracter 
39 us Ca rae ter 
40 V Ca rae ter 

CATALOGO FORMULAS ( SICIFC25.DBF ) 

l 
2 
3 

Cod_Padre Ca rae ter 
Código Ca rae ter 
Cantidad Numérico 

2 
2 
2 
2 
2 
2 
2 
2 
2 
2 
2 
2 
2 
2 
2 

5 
s 
8 

CATALOGO DE PROVEEDORES ( SICIFC40.DBF ) 

~ ~ Q>!. \;.MQQ I.iru2. &!:!!;.bQ 

Código C'a:"'.::Ctü1 o 
;¡ Nombre Ca rae ter 45 
3 Dirección Caractor 30 
4 Colonia Caracter 25 
5 Población Ca rae ter 25 
6 Cod_Postal Ca rae ter 5 
7 Teléfono Caracter 15 
8 Agente Ca rae ter 30 
9 Condición Caracter 18 
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::L2 ARCHIVOS 

Los archivos que se manejan en el siste1na SICIFC son 
los siguientes: 

8.D. It-IDICES 

SICIFCOl S!CIFCOOl 
S!CIFCOll 

SICIFC02 S!CIFC002 
SICIFC012 

S!CIFC03 

SICIFC04 SICIFC004 
S!CIFC014 

SICIFCOS SICIFCOOS 
s rcIFCOlS 

SICIFC06 

SICIFC08 SIClFCOOB 

SICIFC15 SICIFCllS 

SICIFC20 SICIFC120 
SICIFC121 
SICIFC122 

SICIFC25 SICIFC125 
SICIFC126 

SICIFC30 SICIFC130 
SICIFCl:'>l 

SICIFC35 SICIFC135 
SICIFC136 

SICIFC40 SICIFC140 
SICIFC141 

DESCRIPCION DEL ARCHIVO 

Catálogo de Clientes 

Catdlogn d~ Vend~dor~~ 

Auxiliar para caotura de Facturas 
a CxC de productos del Inventario 

Archivo de movimientos de CxC 

Archivo auxiliar para Facturación 
contiene el desglose de cada Fac­
tura en forma consecutiva 

Auxiliar para captura de Facturas 
a CxP de productos del Inventario 

Archivo temporal para CxC (8 y C) 

Archivo auxiliar para emisión de 
Kardex de productos dP.l catálogo 
de MP, PST y PT 

Catálogo de MP, PST y PT 

Catálogo de Formulas 

Archivo de registro de entradas 
de MP, PST y PT 

Archivo de registro de salidas de 
MP, PST y PT 

Catálogo de Proveedores 
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SICIFC45 SICIFC145 

SICIFCSO SICIFC150 

SICIFCSS SICIF<~l55 

SICIFC60 SICIFC160 

SIClFCSO SICIFC180 
SICIFC181 

SICIFC83 

SICIFCSS 

SIC!FC95 SICIFC095 
SICIFC195 

inventario de Mayo del Catálogo 
de MP, PST y PT con existencia y 
costo promedio a! mes de Mayo 

Inventario del rnes en curso y 
ademas el costo prun1edio reterido 
a Mayo 

Archivo que contiene 131 Ultimo 
Costeo del Catálogo con el que se 
determinaton los Precios do Venta 

Archivo auxiliar para el Cálculo 
e Impresión de Fórn1ulas del 
Catálogo de MP. PST y PI 

Archivo auxiliar f'ara Obtención 
de Registros de E/S 

Archivo para Pr·oducción do Fórmu-
1 as ( PSl y PT) 

Archivo auxiliar para Costeo de 
la MP 

Archivo de Movimientos de C X P. 
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VII.2 Mantenimiento del Sistema 

El mantenimiento del software es, por supuesto. algo más 
que la "corrección de errores". 

Debido a que no es ra=on3ble asumir que la prueba del 
software h¿iya descubierto todos los 1~rrore·-o. latentes de un 
siste1oa de software. Al proceso que incluye el diagnóstico de 
uno o más errorE:·s se ln denomina Mantenimiento Cor·rectivo. 

Por el rápido cambio inherente a todo aspecto de la 
informática, las nuevas generaciones de hardware. los nuevos 
sistemas operativos o nuevas versiones, la trecuente niejora o 
modificación de los equipos periféricos y otros elementos de 
sistemas. y tomando ademas en consideracion que la vida útil 
del .;.uft .... c.1·0 de a¡:.licuc:.iu,-. pv,;,;;,j0 f.:>.cil;;,c,-,tc: ::=..:.::.rüp.:.z..:.1 le=. 
diez años, haciendose obsoleto para el entorno del sistema 
para el que fue originalmente desarrollado. Por tanto el 
modificar el software para que interaccione adecuadamente can 
su entorno cambiante es tanto necesaria como corriente. a 
esto se le denomina Mantenimiento Adaptivo. 

A medida que el software es usado, se reciben 
recomendaciones por parte de los usuarios sobre nuevas 
posibilidades. sobre modificaciones de funciones ya 
existentes y sobre mejoras en general. Para satisfacer estas 
peticiones se lleva a cabo Al Mantenimiento Perfectivo. 
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VIII. CONCLUSIONES 

Oel u~~J··i·ollo d~l presente trdoajo se puede decir que: 

La automaLizz1ció1; de los sist,_•m._•s de intorrnación 
constituye una herr ... mient.J eficaz de .;\poyo p.:ir·a. la tOffl.3. de 
decisiones 8n l3s empresas. 

El ticcho de ~utomati1ar Uf\O o Vd1-ic~ d?pnrtamentos 
dent.ro de i.1n.:., empresa, va en m:)jora de l.:i. c.:i.lidad y la 
productividad, yJ que al ocui-r ir cst'.':' prol:eso se agilizo. la 
oper .. 1ción diaria y al mismo tiempo se re·iuce l.:t gener.::\cion de 
errores en el manejo de la intonnación. 

Corno se t"la •1isto, dí.a con dl.:! evolucionando la 
tecnología lo cual se reflej.:i. mucho en lo·~ eq\..1ipos de corn¡..>uto 
ya que cad;_1 vez hay Cl1rnpu tadoras más rápidas con i..1na 
cJp?cid~d c3rj~ vez mayor de almacenamiento y con una serie de 
aditar:ientos adic1ondi~s ~u~ r11Adcn h~cer de una PC un equipo 
muy poderoso. Debido a esto. los sistema~ ~¿ infor·r11ación 
deben de ser susceptibles ~ modificaciones que permitan el 
desarrollo de los sisLemas, de acuerdo a cada tipo de empresa 
y de m~lnera acorde a la evolución de los equipos de computo. 

Oentr·o del desarrollo de un sistema de información es 
muy importante el tie111po dedicado a la investigación de las 
necesidades de información, haciendo participar de manera 
activa al personal usuario del sistema a desarrollar. 

Se puede decir Que es mejor adaptar 
información a las necesidades específicas del 
Que el usuario se adapte al funcionamiento de 
información ya existente. 

1_in sistema 
usuario, y 

un sistema 

de 
no 
de 

La capacitación al usuario es algo muy importante para 
el manejo del sistema, antes de que éste entre en operación 
ya que la probabilidad de errores en el manejo de la 
información será menor. 

Como es conocido, siempre habra una y1·~n re~i~tancia al 
cambio, debido a que las personas en gene1·al están muy poco 
relacionadas o no han tenido nunca contacto con este tipo de 
tecnología por lo cual lo ven como un~ cosa muy complicada. 
El lograr salvar esa resistencia y sabe1· encauzar a los 
tJSuarios puede significar el éxito o el fracaso del sistema. 

Al implementar el sistema se requiere evaluarlo para 
determinar si se alcanz.ai-cr. los objetivos desPados al 
principio. 

El sistema está implementado en Clipper con sus 
programas realizado~ en forma modular y estándar, para que 
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pueda ser modificado en el momento que sea requerido. 
Además. se proporciona un manual de usuario para que se pueda 
instalar y usar eficientemente el sistema ··s1c1~c ... 

Por lo tanto, podemos evaluar el sistem3 er1 los 
siguientes términos: 

a) Uti 1. Satisface plenamente lo deseado por las 
personas que de algun:J. u otra manera están 
vinculadas con el SICIFC. Además de aue est.::í 
desarrollado para que lo operen ~ersonas sin 
experiencia computacional. 

b) Bajo costo. Sólo requiore de una rnicrocomputadora 
PC compatible y su eouipo adicional. En un equipo 
gr.:l;1de el co:;:.to St:::lri<:1. 111ayor, porque se tendr1a que 
usar modems. terminales y el tiempo compartido. 

e) Seguro. El sistema está protegido contra da~os o 
pérdidas de información. 

d) Modular. El sistema se puede modular fácil111ente 
para poder satisfacer nuevos requerimientos, 
pudiéndose realizar un mantenimi~11to continuo. 

e) Compatible. El sistema es compatible, puede 
utilizarse en diferentes marcas de microcomputadoras 
PC y por lo tanto, el sistema es a su vez 
transportable. 

El sistema también permite obtener diversas 
producciones (reportes. consultas) que plasman la situación 
de cada movimiento en el momento que se requiera y con la 
i~f~r~?.ciór. ~ctu~li=~d~. 

Por lo mencionado anteriormente, se puede concluir que 
los resultados son satisfactorios, ya que se alcanzar·on las 
metas propuestas por esta tesis, es decir, llevar el control 
de un sistema de Inventdrios, Facturación, Cuentas por 
Cobrar, Cuentas por Pagar y Compras .. 
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