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PRESENTACION

La distribucién equitativa de!l ingreso ha side una preo
cupacibn central de todos jos regimenes posrevelucionarios -
de! México contemporaneo. Paraddjicamente, ¢! modelo de de-
sarroffo econdmico adoptado desde 1os afios cuaercnta didé como

resultado una estructura del mismo cada ver més concentrada.

Junto a ello, la politica econdmica “de estabilizacibn”
instrumentada a lo {argo de los Gltimos abos, ha provocado -
una contraccidén deliberada del mercado interno gque, acompafia
da de indices inflacionarios sin precedente, en lugar de pro
mover un mayor gradoe de igualdad en la distribuci6n del exce
dente social lo ha vuclito atn més regresivo. Esto es, una-
proporcién cada vez menor de Ja poblacién se apropia de

proporcidn cada vez mayor del ingreso nacional.

De hecho, ta imposibilidad de un relanzamiento de la -~
economia mexicana en la ruta del crecimiento sostenido con -
estabi lidad, encuentra una de sus causas fundamentales en la
permanencia de estas condiciones recesivas asociadas a la -~
caida del consumo asalariado, principal componente del consu
mo privado, reproduciende en forma perversa ¢l esguema con-~-
centrador, marginalizante y excluyente caracteristico del pa

sado.

En este sentido, hoy cobra vigencia, quizd més que an~~
tes,. la necesidad de avanzar en la formufacién de un esquema
de polftica econémica que ponga en su centro la reactivacién

de! ecrecimiento econdémico sobre ta base de un mercado inter-



no fortalecido por la elevacién de los niveles de consumo de

la poblacién mayoritaria.

El objetivo que nos proponemos en esta tesis es resal--
tar los efactos provocados por la inflacién sobre la distri-
bucién del ingreso, lo cual tiende a generar fuertes tensio-
nes, originando con ello un debilitamiento de la estructura-

social.

El an&lisis de este tema lo hemos astructurado de la si
guiente manera: En el primer capftulo, presentaremos algu--
‘nos enfoques tedricos generales acerca de lo distribucién -
del ingreso y de la inflacién, esto con el fin de conoccer -
los alcances y limitaciones gue ceda uno presenta, para de -
esta manera optar por el enfoque o los enfoques que més se -
ajusten al case de México. En el capltulo segundo, realiza-
remos una evaluacién de las principales tendencias y la es--
tructura que presenta la distribucién del ingreso personal -
durante el periodo 1958-1977, para ello se dividira a la po-
biacién por deciles (1) de ingreso; ademés se trataré de - -
identificar la correspondenci a que existe entre la distribu-
ci6én personal por deciles y los grupos socioeconbmices; para
6ompiementar nuestro anélisis, en la segunda parte de este -
cabftulo se revisan las principales tendencias y la estfuc@g
ra de la distribucidén funcional del ingreso por actividades,
durante el perfodo comprendido entrev1970 y 1975, asi como -~

los principales factores que las explicen. - En el capftulo ~

(1) Un decil-es la décima parte de una poblacién dada:



tercero centraremos nuestro an&lisis sobre los efectos que -
produce la inflacién en la distribucién del ingreso durante-
los afios 1970-1985, buscando con ello destacar el impacto di
ferencial que provoca sobre los distintos grupos de bienes, -

estratos de ingreso y rubros de gasto de consumo.

Por Gltimo, en el cuarto capitulo se intenta identi fi=~

car el impacto que la crisis econémica genera en los grupos-

~més pobres de la poblaci6n donde se encuentran: los campesi-
nos y trabajadores agrficolas en zonas rurales, y los trabaja

dores por cuenta propia del sector informal, ubicados éstos-

en las zonas urbanas. Para concluir nuestro trabajo presen-

tamos algunas conclusiones que creemos relevantes para una -

adecuada comprensién del fendmeno estudiado.

Finalﬁente, desco expresar mi agredecimiento de manera-
especial al director de esta tesis, maestro Luis Miguel Ale-
Jjandro Galindo Paliza. Al maestro Enrique Gonzé&lez Tiburcio,
por el apoye incondicional que siempre me ha brindado y a -
Virginia Pérez Cota, quien revisé el trabajo haciendo impor-
tantes comentarios y sugerencias. De igual manera doy fas -
gracias a mis compafieros que de una u otra forma contribuye-

ron para que este trabajo se realizara.




CAPITULO I: ALGUNOS ENFOQUES TEORICOS GENERALES SOBRE
DISTRIBUCION DEL INGRESO E. INFLACION.

Conceptb tebrico de la distribucién del ingreso.

La distribucién del ingreso es un fenémeno que. por sﬁs
caracteristicas se ha convertido e¢n objetivo fundamental den
tro del an&lisis de los principales problemas econémicos. -
Su comportamiento es tan importante que inclusive ha. lfegado
a convertirse en algunos casos en una de las finalidades de-

la politica econémica de los distintos pafses.

E! concepto tebrico de la distribucién del ingreso im~-

- plica anéli:ar como se distribuye el ingreso entre los facto
res productivos que contribuyen a crearlo. Dentro de ello,~
ef concepto de Producto Interno Brute (PIB) es indispensable,
ya que muestra la evolucidn econémica de cualquier bais y es
considerado como la medida estadistica del valor de los bie-~
nes y servicios finales producidos en un perfodo determina——
do, generalmehté un afio. Su equivalente e¢s. el ingreso nacio
'nal y. se le define como la suma de los ingresocs recfbidos -
por todos tos dueﬁcs de Jos factores productavos por .su apop
 te en cada -una de*las faSes del p»oeeso ‘de producc:én La ~ .
s{hllltud exlstenta entre el productc y el nngreso s:gnnF:--f
'ca, que . en prlnclpro, la corrsente real-es ‘idéntica 'a ta co-.
rriente’ financiera; es declr, que todos, Ios |n9re=os pagados

a los duefios de los Fuctores productuvos van'a servar para -

‘adqulrlr los blenes y servicios que neces:tan para subsnsturh,’“




Destaca de inmediato la importancia que tiene dentro -
del andlisis cconémico la formacién, estructura y distribu-~
cién del producto, asi como el proceso de cambio que experi-
menta. La composicién del producto es éaracterfstica deter-
minante del fenémeno de la distribucién al grado que son in
terdependientes, no se dan cambios en la distribucién si no~
se "altera la composicién de aquel y viceversa; es decir, si
mantenemos constante un factor o grupo de factores (por ejem
plo la tierra vy el trabajo) y variamos los factores restan--—

“tes (por ejemplo, el capital) la ley de los rendimientos de-
- erecientes empezar8 a operar, esto es, el aumento de algunos
factores variables en relaci6én con otros fi jos harad que au--
mente el producto total; pero, a partir de cierto punto, el-
ﬁroducto Ffsjco adicional marginal atribuible a cada unidad-
suceéiya que se afiada, es probable quée sea cada vez menor. -
Por tanto, la demanda de un factor por parte de una empresa-
dependera de la variacién en Ios‘ingfesos de las ventas y de
las condiciones de !a demanda de mercado para el producto; -
“es decir, a lo que le suceda ai precio.de venta por unidad -
kdg producto a medida que se produzcan y lieven al mercada ' -~

éantidadgs mayores de producto.

:Eﬁvresdmen, a medfda qué se emp lean mayores cantidades-
de.un factor, el valor para laiempbésaide qnfﬂaﬂes suéésivas
se hace cada vez menor. Por consigufehte, ﬁéra'pérsuédir a
una empresé a que émplea mayor éantfdad dé\ﬁn-Factor,«és ne=
,cesérié,una reduccién de su tasa de remuneraci 6n é preéfd},a
'la'i;versa,‘chanto mayor sea el precio det Factop, ﬁehor'cag"

tidad se demandara del Facéqr.




Basta pues observar céme ha evolucionado la estructura-
de la participacién de los factores en la formacién de un -
producto de un pals a través del tiempo, y cual ha sido la -
tendencia que ha experimentado la distribucién del ingreso -
entre los factores productivos durante ese mismo lopso, para
conocer de inmediate las caracterfsticas Ffundamentales de la
Veconbmla que se estudia, asi{ como sus tendencias y su posi--

ble evolucién en el futuro.

La distribucién del ingreso en el analisis econtmico vy el

proceso de desarrcllo econbmico.

Las formoes de distribucién del ingreso que més. intere--—

san en el analisis econbémico son:
1)} La distribucién personal
2) La distribucién funcional
3) La demanda agregada (Y. = C + | +CC_+ [¢3 -'M)
4) La distrib;cién sectorial

El primer enfoque busca explicar las djferencias en los
ingré;ps de ‘fos-individuos sobre [a base de sus caﬁgcterTsti1
p#s; innatas o adquiﬁidés, y de sus propias de¢%s{ones res—-
pecto al tieﬁpb de trabéjo que deciden dedicarvéoh el F{a‘deﬂr
generar lngreSos para sT. ‘De esta’ manera, su obJet|vo de -

‘:estudno ha sido anallbar la dlstr;buclén del ingreso por pcr
- sona, relaclcnéndola con varnab!es que reFleJen cualudades o

atr|butos relat;vos ‘a’ Ios |nd|vuduos, para determ;naw cuéles




de ellos tienen un mayor poder de explicacidn de las diferen
cias en los ingresos de las personas. Ejemplos de esas va--
riables son el nivel de escolaridad, el nivel de salud, la -

ubicacién regional, la edad del perceptor de ingreso, etc.

El segundo enfoque ests referide o la proporcién que le
corresponde a cada factor de la produccifén que concurre a la
formacion del producto social por ramas de actividad, donde-
se contrataron los servicios productivos de los ducfios de -
los factores que reciben a cambio un pago por sus servicios-

durante un determinado perfodo, generalmente un afo.

La distribucibn funcional del ingreso pretende analizar
y poenderar la participacién de los factores y los plantea- - .
mientos cconbmicos que determinan las diversas remuneracio--
nes: al trabajo, los salarios, el interés al capital, la ren
ta a la tierra, los beneficios al empresario y las perturba-
ciones del gobierno originadas por su intervencién en el sis

tema econémico.

El enfoque de la demanda agregada intenta explicar la -
distribucién de! ingreso desde un nivel de produccién. total;
es decir, desde un punto de vista macroeconémico que'conc}be
él eédjlibrfu entre |a demanda y la oferta'del sigtemalecpqg
mico.. Lla oferta esté formada por todos los bienes y .servi-=-
"cios disponibies en el pais, mientras que la demanda es el -
total de Iéé demandas de todas las mercancias. - Aqui no es ~

poéible operar con cantidades fisicas, ya que es imposible -



sumar cantidades de por ejempo, huevos, sombreros y torni- -
flos; por eso la demanda y la oferta han de expresarse en -
términos monetarios, diciendo que los compradores desecan gas
tar una determinada cantidad de dinero, mientras los vendedg
res estén dispuestos a ofrecer, en idénticas circunstancias,
bienes y servicios por una determinada cantidad de dinero. -
Si la cantidad de dinero que los compradores desean gastar =
no coincide con el valor de las mercancias que los vendedo--
res ofrecen, no existe equilibrio; la faita del mismo prédu-
sciré modificaciones en la produccién y en los precios, y qui
z8& también en el nivel de empleo, puesto que se puede necesi
tar menos mano de obra si por ejemplo, aparece un nivel! de -

produccién més bajo.

Por su parte la distribucién sectorial esta referida a
la participacién que dentro del ingreso nacional tienen jos-
sectores de la economfa, siendo los principales determinan--
tes: la produccién rclativa de cada uno de los sectores pro-
‘ductivos dentro de la 6conomfa, el procese de modernizacién-
de la tecnoloéfa que se emplea en la produccién de cada sec-
>tor; el grado de calificacién de la mano de obra empfeada "y
la importancia e influencia de las agrupaciones obreras y de

'ios sindicatos de trabajedores.

En él proceso de desarrollo econémice las formas de dis
tribucién del ingreso. ocupan un lugar preponderante. = Cabe -
sefialar que en la actualidad serfa muy difici! concebir un -

_programa de desarrollo que no analice explicitamente los - -



principios fundamentales de una polftica de crecimiento rapi
do basado en la mejorfa de la distribucién del ingreso. ‘Aun
que se pueden elevar en forma sensible los niveles de vida -
de las grandes mayorfas con una simple redistribucién, la so
lucién consiste no sélo en repartir el producto, sino tam- -
bién la riqueza que lo genera. Esto es, la solucién no es-~
triba en un reparto mas equitativo de l; que se consume, . se-
precisa hacerlo también de los bienes de capital, para garan

tizar los aumentos en la productividad social.

Teniendo en cuenta lo anterior, puede concluirse que -~
una desigualdad muy aceﬁtuada en la distribucién del ingreso
constituye un obstéculo para la elevacién sustancial del ni-~
vel de vida de la poblacién. El crecimiento real y sosteni-
do'de! producto social y perchpita ¢s causa y efecto del de-
sarfollo, y puede- afirmarse que. su inequitativa distribuciébn’
genera grandes disparidades, obstaculizay frena el proceso-

de desarrollioc mismo.
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I.1:. ENFOQUES SOBRE DISTRIBUCION DEL I NGRESO

I NTRODUCCION

A continuaci 6n abordaremos algunas teorfas acerca de la
distribucién, ello nos permitira contar con un marco de refe
Eencia para el anadlisis y comparacién de los diverses enfo--
ques que se han desarrollado; esto con el propésito de eva-
luar la informacién relativa a nuestro pais para tratar de -

ubicarlo dentro del contexto internacicnal.

{niciaremos nuestra exposicibén con los postulados de la
economfa clasica, rescatendo las principales ideas de Wi--
{liam Petty, Adam Smith y David Ricardo. Continuaremos nues
tro esquema con los planteamientos esbozados por Marx dentro
de la teorfa del valor-trabajo. Evaluaremos las apor tacio--
nes hechas por la corriente marginalista; asimismo revisare-

“mos el enfoque keynesiano de distribucién a corto y a largo-
plaze y concluiremos nuestra exposicibn con fos aportes rea-
lizados por Jos seguidores de Keynes al problema distributi-
vo. Por Gltimo, daremos nuestro punto de vista al respecto-
y optaremos por alguna o algunas de las teorlas que nos per-
mitan duhplir con el objetivo que nos proponemos-en el pre-

sente trabajo.
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1. La teorlia econbmica clisica sobre distribucién del

[] ngreso .

Los Ffisiécratas son indiscutiblemente los primeros que-
plantearon el problema de la distribucién dentro de sus prip
cipios.

E! doctor Quesnay y posteriormente Roberto Jacobo Tur--
got, se interesaron por el problema de la distribucién del -
producto social, formulando sus teorias mas en términos de -

clases que de factores productivos.

De acuerdo con Quesnay, un pais lo constituyen tres cla
sest 1) la clase de los terratenientes, quienes representan-
el factor "tierra y capital”, 2) la clase productiva que son
los trabajadores del campo y representan el factor “trabajo”,
y, 3) la clase estépril, integrada por los dedicados a servij-
cios, a la industria y a otros trabajos. A ello se agrega--
ron las aportaciones de Jacobo Turgot, quien introdujo el -
concepto complementaric del obrero asalariado y el capitalis
ta, explicando con gran acierto el origen del. obrero asala--
ri ado como consecuencia de haber sido separado de la tierra;
aunque su gran mérito consisti6 en aclarar e iniciar una teg
ria econémica. Las éportaciones que hace a ta esfera de la-
distribucién, son la base para iniciar el estudio de esta im

portante teoria.

Como contrapeso a la fisiocraci a, 'se desarrollan tas -

ideas del socialisme utépico (More!li, Mably, Meslier).
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En relacién a la reparticié6n de la riqueza, sus ideas -
no fueron de gran.importancia, ya que consideraban que la =~
Gnica forma de mejorar las condiciones de vida de la clase -
trabajadora era haciéndolos participes de una mejor porcién-
de los beneficios econdmicos obtenidos por los industriales,
agricultores y comerciantes. Los socialistas utépicos conclh
bieron una sociedad en la que existieran la propiedad social
y el trabajo colectivo libre. También proponfan como meta -

descable una igualdad en el reparto de los ingresos.

El primer economista inglés en preparar el terreno para
el! sistema cléasico, fue William Petty al seflalar de manera -
especial los factores originales de la produccib6n; es decir,
la tierra vy el trabajo como las fuentes del valor econémico.
Ademas, afirmé que la percepcién del factor trabajo, basada-
en el salario, debia estar regutada y quedar: por debajo de -
un tope, de tal forma que s6lo proporcionara lo necesario pa

ra la subsistencia del trabajador.

Su logro principal consisti6 en la derivaci 6n concep- =~
tual de !a renta nacional. Sus puntos de vista acerca del -
valor y de la distribuci6n aparecen dispersos y poco desarrg
Ilados; por ello para comprender su teorla del valor es im-=
portante tener en cuenta la importancia que Petty concede a

la mano de obra como fuente de la riqueza.

“El trabajo es el padrc y el principio activo de la pri-

queza, y las tierras son la madre” .-
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De ]as concepciones tedricas de Petty se puede decir -~
que fue el iniciador de 1a teoria del valor-trabajo, y quien
trat6 de explicar, basandose en ella, la relacién existente-
entre la cantidad de producto y la cantidad de plata obteni-
da a cambio de é!, entre el salario y la renta agraria, en--
tre el ﬁrecio de la tierra y el tipo de interés. Petty tam-
bién esbozé la doctrina de la plusvalia, a pesar de presen--
tarla en forma de renta agraria y de no haber diferenciado -

ta renta de la plusvalia, del_beneficio v del interés.

En ¢l momento en que inglaterra entra en los umbrales -
del capitaiismo manufacturero, hace su aparicién la teorfa -
del val?r—trabajo de Adam Smith, la cual ests basada en el —
trabajo como tinica fuente de riqueza y como medida universal
del valor. Por otra parte, para Smith le base de la exisfeg
cia de una sociedad moderna es la divisién del trabajo, ya -
que ésta ecleva la productividad por hombre ocupado y consi--

guientemente. la produccién.

“Adam Smith ya sostenfa que el valor de los bienes ccond

- micos esta determinado por la cantldad de trabaJo invertido-—
_en~ellos, valor desagregado en utllldades y beneficios, en =
'renta, ganancnn y salerios. ‘Las lideas de Adam Smlth sobre‘:
“Ia d:stranclén, se ‘debieron Fundamentalmcnte al contacto -
aue tqu’cén‘Ios Fnslécratas y en espe;lal al. cuadro ‘econémi-
“co de buesnay. “En-sus lecfuras sélo se éncuenfran ;lguhés:¥
ﬁobservnclones dlspares, tales cmno aquélla de que el reparto

'de Ia rnque-a no’ va de acucrdo con el trabaJo. Por [ tanto
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se interpreta de sus escritos que quien lleva la carga de la

sociedad ticne |as menores ventajas.

€n general, podemos decir que en la teoria de Adam - -
Smith no se encuentra una explicacién clara sobre la distri-
bucién, ya que para él esta forma parte de la teoria del va—
lor y, por otro lado, es partidario de propercionar los sala

rios al minimo de subsistencia.

En la época de la revolucién industrial, aparecen los -
pensamientos econdmicos de David Ricardo, los cuales se en——

cuentran enmarcados dentro de un capitalismo en ascenso.

Las pugnas entre los intereses de los terratenientes y-
de los industriales de aquélla época harian surgir la necesi
dad de mejorar fa teoria iniciada por Smith, & incluso crear
otros principios mas afines a la dinémica econdémica de aquel
entonces. En este momento histérico de la sociedad inglesa-
es cuando aparecen los nuevos conceptos econdémicos de David-
Ricarde, en los que se apoyaﬁlan los indusfria|cs para conti
nuar la lucha contra los terratenientes, quienes sc vefan -

respaldados por ja teoria de Malthus.

Para Ricardo, el principal problema de la economfia poll
tica era determinar las leyes que regulan la distribucién. -
Ya que su atencién se cenira en el problema de la redistrihg
cién de la riqueza y del ingreso, por ser éste el mas grave-
que .afrontaba la poblacién de la Gran Bretafa. Ricardo pen-

saba que era innecesario continuar investigando ‘la naturale-
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za y causas de la riqueza de las naciones, porque tal inves-
tigacién se limitaba mds a cuestiones de cantidad y menos al

de las proporciones en el reparto de la riqueza.

En su teoria, David Ricardo sefalaba que el trabajo es
determinante de! valor de todos los bienes econémicos, y que
dicho valor no sdlo estd compuesto por el trabajo presente -
sino también por el trabajo pasade que costé producirlos, de
mostrando asi el error de Smith de no considerar las depre--
ciaciones dentro del valor de la mercancia. Asimismo, Ricar
do afirma categéricamente que ¢l. trabajo es el tnico elemen-

to que a lo largo de toda la historia de la humanidad deter-

mina el valor.

La teorfa basada en la existencia de tres factores de -
fa produccién, establece que la base de la actividad ecbnémi
ca estd determinada por la forma en que se distribuyen los -
tres diferentes tipos de renta o ingreso. Los grupos de fa-
sociedad que absorben en mayor medida estos tres factores -
son: los terratenientes, cuyo ingreso es la renta agraria;-
los empresarios o duefios de los medios de produccién, cuyo -
ingreso o renta esté representado por las ganancias o utili-
.dades; y, los obreros, cuyo ingreso o renta esté representa-
do- por ‘los salarios, existiendo un principio de exclusién en -
tre estos sectores, ya que al aumentar la renta percibida =
bor.e‘.terrateniente disminuye la ganancia y el salario, y -

viceversa.

‘Ricardo, un defensor de los industriales, pugné enton-

ces porque la renta de la tierra no se incrementara, propo--
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niendo también que se bajara el precio de los productos ali-~
menticios, con lo cual, se elevarfa el nivel de vida de la -

poblacién.

Para determinar las proporciones en que se deberia re--
partir el ingreso nacional, formulé leyes sobre la renta - -

agraria, los salarios y las ganancias.

Ricardo consideraba al salario como el valor de los me-~
dios de existencia del trabajador. La ley de las ganancias~
la explicé de la siguiente manera: "una vez dividido el ‘in-~
greso anual en tres partes, y explicados la renta y los sala .
rios, lo que queda constituye las ganancias de Jos capitalis
tas. La tasa de ganancia y utilidades depende de la tasa de
salarios, ya que los terratenientes tienden de modo inexora-
ble a apoderarse de una parte cada vex mayor del producto sg
cial. Asf, las ganancias sélo pueden aumentarse a expensas-
de los salarios” (1). Segan &I, las ganancias dependen de -
los salarios contenidos cn el costo de los artfculos de pri-
mera necesidad. Los salarios nominales tienden a subir cons
tantemente a causa del creciente costo de los alimentos, aup
que los. reales permanezcan constantes, y por eilo; la tasa -

de ganancias tiende a disminuir en forma inevitable.

La explicacién que dié David Ricardo a la disminucién -

de la"tasa de ganancia es que era una ley natural, que depen

(1) Eric Rolf, "Histaria de las doctrinas econbmicas”. Ed. -

FCE., México, 1084, p. 187.
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dia del aumento de la poblacién y de la demanda cada vez ma-
yor de alimentos, por lo que los terratenientes se velan - -
obligados a recurrir al cultivo de tierras marginadas poco -
productivas, lo que conduclfa a un incremento en los precios~
y a un aumento de los salarios nominales v, la resultante -

era una disminucidn de la tasa de gananci a.

De los representantes del pensamiento econémico clésico
¢l que mas se preocupd por el problema de la distribucién -
del ingreso fue David Ricardo, a tal grado, que lo consideré
el probilema primordial de la Economia Politica. Su preocupa
cibn se debfa a la creencia de que la teorf{a de fa distribu~
cién era la pieza central para c! entendimiento total del -

" funcionamiento del sistema econénico.

AGn cuando Ricardo estudia conjuntamente el proceso - de
distribucién v el de produccidn, rompe en un momento dado la
unién gue debe existir entre los dos, confiriendo como ya he
mos apuntado una mayor importancia a la distribucién. Su mé
rito consiste, en primer lugar, en haber establecido que fa
distribucién depende de la produccién y, en segundo lugar,‘j
que explicd la distribucion del producto nacional por medio-
de- la lucha de clases, introduciendo en la economia politica

las relaciones entre las clases.

'Ricérdo uti$iz6 come categoria baésica la del valor - por
el trabajo. Pero RicardO»nq podfa descubrir la doble natdrgi

leza:de {a mercancia, y el doble car&cter del trabajo ‘produg
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tor de la mercancia; no sefialé la transformacién de la mer--

cancla en dinero, del dinero en capital, etcétera.

Al conceder al cepitalismo un cardcter "natural” y eter
ne, Ricardo se cerraba a si mismo el camino para la investi-
gaci6n cientifica del proceso de aparicién, desarrollo y sus
titucién de las distintas formaciones sociales. Para Ricar-
do, las categorfas econdmicas se presentan inmutables, petri
ficadas, sin movimiente, sin cambio ni progresos cualitati--

YOS,

2. La teorla de ia plusvalfa vy la distribucién

del ingreso.

El continuador de los clésicos dentro de la teorfa del-
valor-trabajo fue Carlos Marx, quien analiza dentre del pro-
. ceso de trabajo la teoria de ila explotacidén del obrero por -
el capitalista, la cual se-cristaliza durante la jornada de-

trabajo.

Marx estudia como se determina el valor de cambio de ‘la
fuerza de trabajo. Como ¢l de cualquier otra mercancia esté.
formado y es medido por la cantidad de tiempo de trabaj&‘so—'
cialmente necesario que se requiere ﬁara su.produccibn: lo -’
determina la cantidod de tiempo . de trabajo socialmente nece-
sario incorporado en los medios de subsistencia del trabaja--

dor; es decir, en su valor de cambio. Esos medios de subsis
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tencia estén histéricamente determinados, contendrén un ele-
mento tradicional, y tendrén, ademés, que ser suficientes pa
ra asegurar la perpetuacidn de Ja clase trabajadora permi- -

tiendo al obrero procrear una familia.

£l comprador, al consumir la mercancia gue ha comprado,
se apropia su valor de uso. El capitalista que ha comprado-
fuerza de trabajo la consume en el proceso de produccién. -~
El capitalista pone a trabajar al obrero v le hace incorpo~-
rar-su trabajo a mercanclas cuyo valor de cambio est& deter-
‘minado entonces por la cantidad de tiempe de trabajo sovcial-
mente necesario gue contienen. £! producto corresponde al -
capitalista que ha empleado al productor y le ha hecho em~ -
plear su trabajo en materiales y con medios de produccién =~
gue contienen trabajo incorporado. Los valeres de éahbiovde
esos materiales, forman parte del valor de cambio del produg
ta acabado. A eso hay que afiadir el tiempo de trabajo em- -
pleado en su produccién, medide por el promedio social nece-

sario. Este es el valor de uso que ha comprado el copitaelis

ta al comprer la mercancia fuerza de trabajo; pero lo que ha

pagado por ella es sy valor de cambno, determinado por e} -
tiempo de trabajo socialmente necesario incorporade en 105»-

medies de subsistencia de! trabajador.

La fuerza humana de trabajo puede ser empleada durante-
m&s tiempo del necesario para producirtfa. De esta Facultad-
depende {a plusvalla. Sf, por ejemplo, e} tiempo. necesar io-

para produc;r los meduos de subslstenCJa del obrero para un
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dia compieto fuesen cuatro horas, &stas medirfan el valor de
cambio de un dfa de fuerza de trabsjo; pero el capitalista -
que la compra obtiene su valor de uso, que puede ser una por
cién cualquiera de ese dia, por ejemplo, ocho horas. De es-

ta diferencia nace la plusvalla.

El capital que emplea el capitalista puede dividirse en
capital constante, que incluye materias primas y maquinaria,
etc., y capital variable, que es la parte que se gasta en la
compra de fuerza de trabajo. El primero se {lama constante,
porque no altera su valor en el proceso de producc}én, sino~
que fo dGnico que hace es aRadirlo a la mercancia que se esta
produciendo. E! segundo si altera su valor: produce su pro-

pio equivalente y la plusvalia, que es una magnitud varia- -
ble.

Marx distingue iuego un nuevo concepto: la “cuota de . -
plusvalia”. Esta cuota es fa porcibn entre el aumento de qé
pital que aparece al final del proceso preductivo (plusva- -
ITa) y el capital variable. Si (C) eés el capital: total, ==
(c vy v) sus dos partes componentes, y (p) 'la plusvalfa, el ~
proceso total seré& aquél en que de c + v se Hlegue'a ¢ + v +.
‘p. ‘La cuotarde la plusvalia sera’pfv. Esta cuota expresa,=
- segin Méﬁ#; el ﬂgrado>de explotaﬁién" de la. fuerza de traba—
Jjo paé el capital.‘ Mapx tamblén dlstlngue entre la cuota ; ~
'slmple de la ptusval:a p/v aue es ia pruporclon entre el tra
bajo- pagado v el ‘no pagndo v, la cuota ‘anual de Ia plusvalca-‘;

pn/v, donde;n es el periodo de rotacién: del capltal"yariabla
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“en'un- aflo. Esto Gitimo es de gran importancia para la rela-

cién entre plusvalia y cuota de ganancia.

Otra distincibn que Marx establece es la referida a la-
plusvalfa absoluta y a la relativa. Segin st teorfa, hay -
dos manepas posibles de aumentar 'la plusvalia que produce pa
ra-el capitalista un obprero individual. Una de las maneras-
es prolongar la jornada de trabajo. A la plusvalla que de--
pende de. ese factor la llama Marx “plusvalia absoluta”. La-
otra forma es reducir la parte de la jornada que representa-
el tiémpo de trabajo requerido para producir las subsisten—-
cias del trabajador y alargar la que se_incorpona al produc-~
to excedente. A la plusvalia que depende de esta alteracién
de las proporciones en que se divide la jornada de‘trabéjb,—

Marx la denomina ”plusvalfa relativa”.

En cierto sentido, la plusvaifa tiene una base natural.

Apareoa en cuanto el trabajador es caper de trabaJar mas de-—

lo necesarlo para su propio sustento, Y. puede, por lo tanto,

produc1r‘para sostener a otros.: Para Marx, sin embargo,‘ el
. punto decisivo es el hecho de la explotacién mediante la = -
cual “el trabajo excedente de un hombre se convierte en con-

dicién de la existencia de otros” (2).

En resumen, podemos decir que si estudi-amos el problema

~de la distribucién del ingreso como &l reparto del producto-"

‘(2) Marx, Carlos, Et capntal, Voli. l, pp: 120 ss. Véase téﬁf
bién Vol. 11, parte |,, P 117. ' ' ‘
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entre los factores productivos que contribuyen a su creacibn,
nos damos cuenta desde la éptica marxista que el sistema de-
produccién capitalista estimula las diferencias de clase, de
bido a que el pago de la fuerza de trabajo queda por debajo-
de) valor que esta fuerza crea, en la medida en que el fac~~
tor capital sea remunerado a costa del factor trabajo. De -
esta manera ta inequitativa distribucién inherente al siste-

ma capitalista origina un subconsumo de la clase trabajado~-

ra.

3. La _teoria neoclésica o teorla marginalista.

Los representantes iniciales de esta escuela de pensa--~
miento fueron Stanliey Jevons, Carl Menger y Leon Walras y, -
posteriormente Al fred Marshall guien expuso con mayor exacti

tud csta corriente de pensamiento.

Marshall se baesé en la teoria ricardiana de la distriby
c"ién deil ingreso, partiendo de ta idea de que la venta de’ -
los bienes pr-oducidos originaba cada afio una masa de disponj

. bllldades superior a la necesaria para pagar el preclo de -
. los recursos productives puestos en accién; este dlvadendo -

nacional, esencialmente variable, constitufa la masa a.repar

“+ir entre los diversoes agentes de |a produccidén en forma de-

- rantas.

Las rentas que Marshall distinguié fueron: la. renta; el
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salario, el interés y el beneficio, correspondientes a las -
cuatro clases de factores de la produccién: tierra, trabajo,
capital y organizacién. Estos factores compiten entre si, -
segtin el principio de la sustitucién marginal, en el sentido
de que el empresario se preguntaba constantemcnte qué factor
debia utilizar, y sélo se decidia después de tener en cuenta
los precios a que se ofrecian todos ellos; en consecuencia,-
toda variacién en el precio de un factor de produccién debia

tnfluir inmediatamente sobre los deméas.

Al exponer su teoria de la renta, Marshall hizo la'd}s-
tincién entre el corto y el largo plazo. A corto plazo, ta-
renta de la tierra se determina por dos leyes y un hecho par
ticular: la ley de la oferta y la demanda, la ley de los ren
dimientos decrecientes y por el hecho de que las tierras - -
existen en cantidad limitada; de la combinacién de ambas le~
yes resulta que, en toda tierra, se hacen aplicaciones de -
trabajo ¥y capital hasta un punto marginal, a partir del cual
una nueva aplicacién. ya no rendiria nada, por consiguiente -
fa tierra siempreé termina cultivandose de la mancra més pro-
ductiva posible. . A largo plazo, la renta de la. tierra tiene
que elevarse incesantemente, ya sea por-la multiplicacién de
la_poblééién 6 por las ¢xigencias del progreso. Pero esto =

‘no 86lo ocurria éon la renta de la tierra, sino también:con—
las demés clases ‘de :ngrcsos,‘ya que "ante una demanda qhe au -
ménta sin cesar, el valor de cualquier factor de la‘proéuc-—.
ciénique existe en cantidad limitada debe elevarse continua-

»mente.
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Marshall amplié el concepto de la renta de 1a tierra de
Ricardo al introducir el concepto de cuasi-renta, que inclu-
ye el exceso de ingreso rendido por ciertos instrumentos de

produccién de manufactura humana.

Respecto al éalario, Marshall también distinguié entre-
el corto y el largo plazo. A corto plazo, los salarios de -
cada clase de trabajo tienden a igualarse a su producto ne--
to, calculado segin el trabajo suplemeﬁtario del trabajador-
marginal de cada clase; pero a largo plazo, los salarios son
determinados por la influencia del costo de produccién de la
fuerza de trabajo. Este costo comprendia todo lo'necesariOf
para garantizar a los trabajadores una vida decente,-una edu
cacién y una Formacién profesionel. Si, en un momento dadé,
el‘preéio de trabajo queda-por encima de este costo, la po--
blacién tiende a aumentar, lo que a la larga vuelve a acer--

car el precio del trabajo al nivel! de dicho costo.

La teorfa de los salarios de Marshall, no pcrmitfa la -
esperanza de que el legislador o los sindicatos pudierén in=
tervenir paré elevar, con caracter duradero, el nive! de Ios
lsalar:os si la situacién del mercadc de trabajo no era prop:

cia a ese aumento-

En su teoria del |nterés, Marshall sustuvo que.éste in-
cluia Yas rentas or:glnadas por prcstamos en dinero, las que

‘DPOVICHEH de varores moblllar:os y de otros capltales lndus—”

terés podia ser tan varnable ‘de’.un- negocio a otro., Parq

ales.‘ El se ornenté hacia. un problema' el de cémo el. —-'
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solverlo, acudi6 nuevamente a su distincién entre el corto y
el largo plazo. A cortv plazo, el precio del capitatl podia-
no obedecer a la ley de unidad del precio; es decir, el inte
rés producido por un préstamo podfa ser difercente del rendi-
miento originado por un capital invertido; por el contrario,
a largo plazo, estas diversas formas de renta del capital -

tendfan a una nivelacién.

En lo que respecta al beneficio, para Marshall era una-
renta ligada @ la “capacidad organizadora de los negocios” ¥y
el precio de un cuarto facter de produccién, el factor “orga
nizaciébn”. Puesto que se trata de un precio, su nivel debia
determinarse por la ley de la oferta y la demanda y, por lo-
tanto, debia clevarse cuando la demanda de hombres dotades -
de capacidad organizadora fuera superior a su oferta y des-—

cender en caso contrario.

En sfntesis dirfamos que "para determinar los precios -
de los factores y sus participaciones distributivaes ... sélo
necesitanos conocer los gustos de los consumidores, las con-
diciones tecnolégicas de la produccién y la distribucién ini
cial de la propiedad de los factores; después el principio -
de! ingreso neto m&ximoe que !leva impliéito un principio de-

costo minimo, se encargarad de lo demas” (3).

.

De la exposicién de los neoclésicos podemos concluir di

(3) loseph A. Schumpeter, "Historia del anélisis econmico”,

México, Ed. FCE, 1975, pp. 139~140.
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ciendo que no consideraban que el ingreso se distribuyera de
una manera inequitativa o injusta, va que cada factor de la
produccién recibfa aquéila parte del ingreso que le corres--
pondia, conforme a su productividad marginal, es decir, a ca
da Ffactor productivoe se Je pagaba el precio juste,.

4. £1 enfoque kevynesiano de distribucién_a corto

y a8 larqo plazo.

La idea bbdsica dentro de este enfoque es que en el cor~
to.plazo existen dos grupos de hipétesis:

1) Las que suponen la existencia de una relacién entre inver

siones y utilidades.

Se sostiene que el incentivo a invertir esta dado por las. va.
" riaciones en el volumen de las utilidedes dentro del ingre--

so., El proceso de crecimiento del ingreso depende de la pap

ticipacién de las utilidades en el ingreso, que a su vez con

diciona 'a decisién de la inversidn., S6lo fas inversiones -

producti vas generan directamente utilidedes, adn cuando esté

demostrado que la relacién inversisn~ingreso juega un papel-
. ‘motoﬁ eh la aceleracion de la expansidn. y en &l alza de pre-~
" cios.

2) Las concernientes a las caracteristicas de las propensio~

nes.al ahorro de los titulares de ingresos.
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Estas hipb6tesis se han besado en dos supuestos:

a) La propensién de ahorrar de los empresarios (utifidades)-
es superior a la de los asalariados. Este supuesto se deri-
va de los niveles de ingreso. Sin cmbarge, s necesario pre
guntarse si Ja difercncia es suficientemente importante para
que e! excedente que exige un incremento en la inversién no-
necesite una redistribucién del ingreso global en favor de -

fas utilidedes, lo cual puede ser socialmente inaceptable.
b) Las propensiones al ahorro son estables.

Que las propensiones al ahorro son constantes en ¢l paréme=--
tro de la distribucidn es tebricamente refutable, ya que las
propensiones. var{an de acuerdo al nivel de ingreso. alcanzado

por cada grupo.

En el largo plazo los neokeynesianos consideran e) pleno em~
pleo. Afirman que para un nivel Aado de ingreso nacional, -
ta relacién ahorro-ingreso es una variable de las ganancias,
‘mientras que la relacidén inversidn-ingreso es constante con-~
una ligera tendencia a incremen{arse, por o que la distriby
cién entre salarios y utilidades a largo plazo no varfa. Es

te fenbmeno se explica de dos maneras:

1) Se ‘supone que las propensiones a ahorrév son donstante« v
que Ya relacién rnver316n~|ngreso dependeré de] progréso tég
_nico, este Gltimo en funcidn del dinamismo de la economia oy
de la aptitud de fos empreserios para’jhtroduciv_innovacio--
. nes;. Kaldor itega a ]a'céncfusfén'de que. parte de las'ufili

‘dades -en. el ingreso es fija y en efecto, si el crecimiento --
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es equilibrado y se mantiene asi de periodo en periodo, la -

tnversién ser8 igual al ahorreo.

2) La segunda corriente se puede resumir en los trabajos de—

Kalecki y se basa en tres hipétesis:

- Que los empresarios al fijar los precios de venta, en -
el costo del trabajo, exista un margen que Sea porcenta

Jje de ese costo.

- El costo de trabajo se supone constante, cualquiera que

‘sea la cantidad producida.

~ El margen agregado al costo de trabajo para obtener cl-

precio es también constante.

Se |lega al hecho de que a large plazo la parte corres— .
pondiente de las utilidades permanece constante. En este mo
delo; la estabilfdad de las ganancias est& ligada a la esta-
bilidad de la inversién y a la estabilidad de las propensio-

nes a ahorrar de los grupos sociales.

En el modelo Keynesiano el punto més débil es el largo-
plazo, porque:sus velacioneslfuncipnales son muy complejas - .
- al pretender reacciones en cadena Gue no necesariamente se. -
préséﬁfan, al-_apoyarse cn las hibétesis referidas a la ofer-

ta de capital y de ‘trabajo.

‘5. Los seguidores de Keynes y el problema de la

distribucién.

En.la corriente keynesiana-se agruparon los. autores que
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con un enfoque macroecon6mi co desechan el concepto de produc
tividad marginal como indicador explicativo de la distribu~==
cién. Los keynesianos no tratan la distribucién del ingreso
a largo plazo sino que dan mucha importancia a las causas -
que intervicnen a corto plazeo. En esta escuela existen dos-

corrientes fundamentales:

a) La que ubica como causas de cambio en la distribucién del

ingreso a las relaciones entre salarios y utilidades.

b) La que sefiala como hecho fundamental las necesidades de -
integrar estas relaciones al equilibric macroeconémice conce

bido per Keynes en su modelo.

Los neokeynesianos cxplican la reparticién del producto

a través de la lucha entre empleadores y sindicatos de traba

Jjadores, y por la accién de diferentes monopelios scbrerfos¥

-mercados de productos y factores. ta diferencia entre los -
precios de venta y costo es determinada por la tasa de sala-

‘rios que a su vez es resultante de las negociaciones entre -
emp leadores y sindicatos., La préctica oligepélica de fijar-

precios de mercado a prodﬁctos de consumo general aumenta cl

margen de utilidad y prcc:os y afecta cn consecuencia la dis

K trlbuctén entre salarios y ganancias.

La . contribucién de Kalecki a la teorfa de la.distribu--
cibn sobre la base‘del andlisis de costo-precio, expresa un-
equlllbrlo de Fuerzas, basado en la divisién del valor agre-’

jgado a cada empresa en dos Fracciones.
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sistema econbmico es decisiva sobre la distribucion de! in--
greso. Si la relacién capital-trabajo se eleva, la densidad
de capital por unidad de producto crece y los costos por ma-
no de obra descienden, esta relaciédn trae aparejado un cam--
bio en el grado de monopolio y el poder de los sindicatos en
relacién a la fuerza de los empreosarios se verad reforzada -
por ¢l aumento relative del stock de cepital respecto al ni-
mero de heoras—trabajo, y asi la relacién capita!-trébajo, a-
largo plazo, continuar8 ejerciendo influencia junto con el -

grado de monopolio en la reparticién del ingreso.

A corto plezo, no se puede afirmar que sea sélo el gra-
do de monopolio el que influya en la distribucién, ni tampo-
co el poder relativo de los factores utilizados, sino que ' -
también intervienen las condiciones de oferta y demanda y .-
causas tales como el desemplieo, que tiende a disminuir la -
fuerza sindical y con esto a reducir el margen de ganancia.-
Asimismo, cuando la produccién disminuye la Fuerza de los --
sindicatos tiende a debilitarse. En definitiva, las fluctua
ciones de la actividad econémica ejercen una influencia deci
siva sobre la distribucién, modiFficando el poder relativo de

los factores en la participacién del ingreso.

Asi, tenemos que un estudio realizado por Kalecki mues—
tra'qhe la remuneracién a los Factor¢s~trabajo y cgpital'va—3
rTa en el mismo sentido que el‘producto nacional. Enrfasé‘f
de’'expansién e inflacién los salarios se clevan menos que. -~

los precios y en fase de depresidn resisten.més los salarios
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a la disminucién de los precios. Con hiperinflacién {a ca--
rrera entre salarios y precios es mas evidente y menos visi-
ble en ta fase de expansién regulada con inflacién ascenden-

te, lo que caracteriza a la economfa contemporénea.

Segan Kalecki, en el pasado, mientras que el crecimien-
to era interrumpide por presiones bruscas y profundas la -
fuerza de los empresarios era ventajosamente alcanzada por-
la de los sindicates, ocasionando que la parte relativa de -
los saiar}os dentro del producte se elevara ¥ la parte co--
rrespondiente a las utilidades disminuyera, En fases de ex-
pansién al centrario, la fuerza empresarial adquiere mayores
properciones que la laboral, elevandose los precies més répl
do que los salarios, lo que implica que la parte del produc-
to correspondiente al trabajo tiende a bajar y la del capi--

tal a subir.

6. CONCLUSION.

De tos enfoques teéficos aquf presentados Y que. tratan
'sobre e| .problema de la dls{:r‘lbuc16n, podemos decinr que cada'
uno de éstos hace aportaciones rclevantes para el ‘mejor en-
: ’tenfaimiento de dicho fenémeno. Independlentemente de 'ello,
ereemos que para los fines de nuestro anéllsqs y que’ se . re-

Flere al caso de Méxlco, o8 9unaremos Fundamentalmente .por.

las |deas b&sncas omglnaies del anfoque clésnco ) y de Marx,b _:

’ aunquc para esto tendremos que cons:derar ta . |mportancla que
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representan hoy en dia los monopolios (u oligopolios).

Para ¢! enfoque clésico y el marxista, la existencia de
dos categorias de ingreso, ganancias y salarios, es explica-
da por la divisién de la sociedad en dos clases: los duefios
de los medios de produccién y los que tienen que vender su -

fuerza de trabajo.

En Marx, la distribucién del ingresc esté determinada,-
en Gltima instancia, por la lucha ¥ la fuerza de las clases-
polares: capitalistas y asalariados. La tasa de plusvalia -
~equivalente, a la relacién entre la ganancia neta y el sala
rio por trabajador- ests determinada por la productividad -~

del trabajo y e! salaric por trabajador.

tos cambios en el salaric real ~y en la tasa de pliusva-
{fa- se deciden exclusivamente en el mercado de fuerza de -

trabajo.

En el enfoque marxista -como en toda la escuela clasi--
ca~ el papel que juegan los precios es absolutamente pasivo~

en. lo que a distribucidén del ingreso se refiere.

. En-‘gereral, en el modelo histérico que desarrolla Marx-
sé supone que Jas empresas son “tomadoras de prccioé" (price
. takers) y por tal motivo no pueden ejarcer infiuencia. sobre-
este Gltimo. )

De esta forma, el enfoque en que nos basaremos estara -

referido al planteamiento general de Marx, rescatandoe la ==




idea de que la lucha de clases es el factor que determina la
distribucién del ingreso. Dentro de este contexto tendpremos
presente que ahora las empresas ser&n "hacedoras de precios”
(price makers). Esto es, que pueden fijar sus precios de -
acuerdo al control monopélico que tengan sobre sus mercados.
Por tanto, la distribucién de! ingreso se¢ determina tanto en
el mercado de fuerza de trabajo como en el mercado de mercan

.clas,
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1.2, ENFOQUES SOBRE LA INFLACION.

Uno de los fenémenos de mayor importancia que actualmen
te enfrenta el pals y que ha afectado de manera significati-
va el comportaniento de la economfa, ha sido y es sin dudas,-
la inflaci6n, procese que resurge en Méxicoe a fines de los -

aflos sesenta y principios de los setenta.

Este fenémeno generalmente provoca altes costes socia--
les, entre los que cabe recordar las distorsiones que intro-
dﬁce en el proceso de ahorro e inversién y en la asignacién-’
de recursos, la pérdida de competitividad y el deterioro ‘en

l'e produccién y el empleo.

Por estas razones y muchas otras mis los esfuerzos para
controiar el proceso inflacionario han adquirido cada vez ma
.yor imp&rtancia déntrq del conjunto de objetivos de la polf-
tica gubernameéntal, hasta ubicarse en la actuélidad en el -

primer plano de las preocupaciones nacionales.

Paralelamente al. proceso en st; han empezado a multipli
: cérse los estudios aue intentan explicar sus causasjyfginaql‘
ca. Sin embargo, ‘en los elrculos aéadéﬁicés yfénrlaéjésFe--
‘paS'aéociadés con la po1Tticé econdmica, existén_graﬁd?é di=
'Qergenéias de. opini én résﬁccto a los factores determinantess.
de ja;inFl;;ién{ LED objativo‘principal de este trébajo es -
‘anatizar los efectcs‘que-la inFlaci6n‘pﬁovoca en medidéVim——

',pphtantq”spbée la distribucién del ingreso,‘Qenerando fuep-~ -
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tes tensiones, lo que tiende a debilitar la estructura so- -
cial. ‘Para intentar una comprensién mayor del fenémeno in--~
flacionario, presentaremos algunos enfoques que nos permitan
conocer las semejanzas y las diFErencias entre los mismos, -~
as! como sus limitaciones. Los enfoques que abordaremos --

son: monhetarismo, Keynesianismo y estructuralismo.

A) El _enfoque monetarista

De acuerdo con la hipétesis monetarista, la inflacién -
tiene su origen en una demanda excesiva, generada por politi
cas monetarias y fiscales inadecuadas, que se traducen en un
excesivo gasto plblico y un fuerte déficit fiscal. Segin eg
te enfoque, la inflacién impide el crecimiento econémico a -
lapgo plazo al aumentar la incertidumbre, la cual conduce a:
una declinacién de la inversién en los sectores productives,
una distorsién en la asignacién de recursos y al estancamien
to de las exportaciones. Los monetaristas consideran que -
eliminar la inflacién es un requisito para el desarrolio ecg
némico; asi, sus directrices de politica ent]inflacidnariaru
van encaminadas a eliminar el déficit fiscal ¥y los controles

de precios, y a limitar el crédito y la oferta monetaria.

Se pueden distinguir dos versiones del! monetarismo; fla
primera se encuentra asociada a la teoria cuantitativa del -
dinero, representada por Milton Friedman y es |lamada viejo-

monetarismo; la segunda, se denomina el enfoque monetarista=



37

global o de balanza de pagos.

Mi lton Friedman, plantea la hipdtesis de que fa. infla--
cidn se debe fundamentalmente a un crecimiento del! stock mo-
netario; mas precisamente, Friedman sefiala: ”La inflacién se
produce cuande la cantidad de dinere aumenta més répidamente
que los biencs y servicios; cuando mayopr es el incremento de
la cantidad de dinero por unidad de produccién, la tasa de -
inflacién es mas alta” (4), y como el Estado es ef encaésado
de determinar la cantidad de dinero en todos los palses, se-
convierte asi, en el Gnico responsable de cualquier aumento-

rapido de la cantidad de dinero.

Qtros argumentos que plantea esta teorfa es que un au--
mento salarial por arriba de la productividad es una conse--
cuencia de la inflacién y no una causa; por otro lado se di-
ce que el aumepto en los precios de los productos de los em-
presarios no provocan inflacién, sino que son consecuenciéd -

o reflejo de otras fuerzas. -

Dentro del contexto de este enfoque se destacan como -
causas fundamentales del crecimiento monetario excesivo las-
siguientes:

i} €1 aumento del gasto péGblico no . llevaria a un creci:

miento monétario acelerado y a la inflacidn, si el gésto'adi

(4) Friedman M., Libertad de Elegir, México Ed. Orbis p. -
- 353.. U : S '
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cional pudiera ser financiado.a través de impuestos o présta
mos, pero debido al problema de las tasas de interés y a la~
indisponibi lidad para pagar los elevados impuestos, no queda

otro camino més gue aumentar la cantidad de dinero.

ii) EI intento de alcanzar el pleno emplco, es otra cau
sa importante para incrementar la oferta monetaria, debido a
qﬁe el gasto puede generar cmpleo, por ténto tendré& que in--
crementarse. Asft, la politica de pleno empleo refuerza la -

tendencia de la administracién a aumentar el gasto.

iii) El Sistema Bancario (Reserva Federal) del Estado,-
ha seguido un plan equivocade de prioridades, debido a una -
desviacién infFlacionaria por las presiones que recibe para -

promover el pleno empleo y alcanzar objetivos incompatibles.

El modelo econémico, supone la existencia de un nGmero-
finito de mercancias (tanto productes como servicios) que -~
son negociados en mercados perfectos y en condiciones de com
petencia perfecta, en donde una mercancia servira como mone-
da (oro o plata), su uso como ﬁoneda creard una demanda sy~
plementaria por ella, dado que ‘tanto los prodﬁbtoﬁes como . —
los consumidores, desean mantener un cierto balance efectivo
en relacién con sus ingre$oé (para control sobre las mercan—

cias en general).

AsT, en equilibrio, el valor de! dinero se establecera-
en el punto en el cual ya no se exceda ni. Falte, al‘companqgir

lo con los balances de efectivo descados por los partiéipdnfi
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tes. De esta mancra lse presenta una tendencia a la baja en—
el valopr de las mercancl as-moneda, cuando la oferta de ésta

aumenta més réapido quy la oferta de todas las demis mercan--

clas.

Esta teoria supone entonces, que dejahdo libre la econg
mfa, &sta se regulard jasimisma y funcionarsd de tal manera -
que se utilicen totalmpnte los recursos; o seca, los mercadoes
operaran en competencih perfecta; otro de los supuestos, es
la completa flexibiliddd de precios, tanto hacia arriba como
hacia abajo v as{ todos los mercados estardn en equilibrio.=
Por otro lado, se supone que no existen diferencias importan
tes entre el funcionamignto de una economia basada en mercan

cfa=dinero y otra basada en moneda-crédito.

Por Gltimo, el confrol efectivo del aumento en la ofer-
ta monetaria constituir§, en si mismo, una “presidén hacia -
abqjo” sobre fos precios| y elfo moderara fa tasa de infla-==
cidn y de hecho acabara ton elfla si e! control se mantiene -

por un tiempo suficientenente largo.

"El argumento, lo podemos obaeryar en una versién dinamj
zada y segﬁﬁ supuestos es ecificos de la direccién causal en
“tie -las variables, la cuall vincula los incrementos en los -~
precios a los aumentos en|la cantidad de dinero. Asf, par-~~

tiendo de la ecuacidén cuantitativa del dinero tonemos:

Mvi=pa, R €3
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(tomando logaritmos y derivando respecto al tiempo)

se tiene:

/M + /v = B/P + 60 (2)
suponiendo entonces: V/V = Q/Q =0
resulta M/M = P/P (3)
donde:

M: cantidad de dinero
V: velocidad de circulaci6n
P: nivei de precios

© Q: producto

M/M: cambio percentual en la cantidad de dinero.
Si adem&s suponemos que la direccién causal va de (M/M) a -

(P/P), se tiene entoncea
() P ——— > (B/P) @

Nétese que cualquier desviacién de Ja tasa de crecimien
to de los precios con reSpecto a fa oFerta monetaria puede -
acomodarse en este esquema en términos de variaciones en la
'vglouldad de crrculaciénr(o sea, V/V»# 0).

Ademés, en este eHFoque resulta evidente que la regula-~
cién de la . inflacién sélo podrra efectuarse a través de a -
regu!aclon de la oFerta monetarla cuya tasa de crecvmlento -

'gé accionarfa’ como. una palanca. Podemos i lustrar el argumqgl‘

to en la gré&fica siguiente:
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"Tasa de inflacién determinada por la tasa de creci

miento de la oferta monetaria”

BIPH/M
Tasa_ de inflocidn ’
P/P %)
{P/P)a
(B/P)e 1
H 4
t ]
i 1
i ]
/MY (/M) Tasa de crecimiento de 1o

oferto monetaria M/M (%)

Como se puede observar en la grafica, para reducir la -
. tasa de inflacién de (IS/P)Q a (P/P)l habra de reducirse tam-
bién 'la tasa de crecimiento de la oferta monetaria de (M/M)o
a (/M)

Monetarismo Global o de Balanza .de Pagos.

Este enfoque, viene a ser una extensién de la teoria -
cuantitativa del dinero; sus representantes son: H. Johnson,

M. Holtron, Jacob Fr‘enkel, ete., su idea central se ba‘sa‘ en

;na espocie de teoria Cuantitativa Internacional de la Infla .

cién, la cual considera a la oferta monetaria como la suma -

de las_ofertas monetarias de los distintos paises.

Esta variante del monetarismo sefiala que la oferta mone

taria no es exbgena; afirma que la expansién de la ofertaimo

. netaria se debe 'a la necesidad de financiar -un déficit cre--

! i,:cie‘ﬁ_te de'l. 'sector pablico, qrigin‘ado a su vez por una é.xpan'-‘
“8i6n del. gasto piblico mas alla de ‘las posibilidades de Fi-~

~nanciamiento con impuestos. £l argumento se puede observar -




en la siguiente gré&fica:

Tasa de inflaci6n detepminada por la tasa de creci-~

miento de la cferta monetaria, que a su vez es de--

terminada por el crecimiento del déficit fiscal y -

éste por el crecimiento del gasto pablico.

Tare de P/P=( M
_inflatidn P7P=(M/M)
tp/p)
S
1
I
4
I 0
l. (M/ M)
. T 1+ Tosa de crecimiento
(6/G) $ 4 de I cferta monetaria
Tasa de cretimiento ! ]
daf gasto publico |V BN |
M/Mt (/D)
bro<h(6/6)
(6/0)

Toso da cracimiento del deticht fiseal

La reduccién del crecimiento de la oferta monetaria re- .
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quiere de una reduccién en el déficit Fiscal y &ste se logra

rfia a trévés de una desaceleracién del crecimienta’'del gasto

pdbl.ico..

si partimos de . que la disponibilidad de Fin‘anciamien_fo-
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o crédito es la que determina la cantidad de dinero existen-
te en un mercado dado, y suponiendo que se mantiene esta can
tidad inalterada; entonces, si el gobierno decide aumentar -
su déficit, puede resolver financiar o no financiar estas ne
cesidades adicionales del gobiernc. Si |a respuesta fuera -
positiva, manteniendo la cantidad de dinero en circulaciﬁﬁ -
-oAsu expansibn- constante, ello repercutira en una menor. -
disponibi lided de recursos para atender las necesidades de -
financi amiento del sector privado. Esta situacién no cambia
si el financiamiento del sector pidblico se hace en el merca-
do de deuda ~interna o externa- en ver de hacerlo en el sis~
tema bancario: la desviacién de aherro para atender el Finéﬂ
ciamiento del sector pGblico significaréd una menor disponibi
lidad para e! sector privado o;'por fo menos, una elevacién-
de 'su tipo de inter6és. De una forma u otra, el sector priva
do.se veraé desplazado de sus fuentes de financiamiento tradi

cionales,

.Un anélisis similar se puede hacer en ¢l supuesto de .~

que, la expansi6n de la demanda que se ha de financiar tenga- .

I su Brigen en una mayér . actividad, sea de cdp;umo o de invér—?
Sién; del. sector privadeo. 0O'el sectéE piblico reduce sus ne’

cesidades de F|nanc1amaento, o no seré posnble atender la ex

pans16n adlclonal del sector prlvado sin efbctos |nFlac|0na-

‘rios. Desde esta perspect:va, la soluclén esté en no aumen-~

tar, la cantldad de dinero en clrculaclon.

I'ndependientemente de si es o no enddgqna fa oferta mo-
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netaria, ambos enfoques concluyen que se da la corresponden-
cia entre oferta monetaria y precios, esto es, en el grado ~
que aumente la oferta monetaria afectara de igual manere el

incremento de los precios.

Coinciden también en seflalar que las altas de interés -
desempefian un papel central en le desaceleracidén del creci--~
'miento de la demanda agregada, con la consiguiente limita- ~
ci6n del crédito para el consumo y por el estimulo al aho- -
rro, esto ocasiona (actividades de especulacién finenciera),
"que son actividades improductivas que tienen como fin, obte-

ner ganancias.

Respecto a Jos efectos sociales causados por las politi
cas monetaristas, podemos decir que en la formulacién de és-
tas frecuentemente no se toma en cuenta (o no se le asigna -
importancia) al marco sociopdlitico.. Pero puesto que‘ésas -
polft«cas econémjcas tienen repercusiones SOCIDpolftlcas que
a su vez generan consecuencias econémicas, dicha omisién ~ -
constituye un error incluso en un anélisis limitado a lo eco

némico:

Por lo tanto, politicas que tengan un efecto sobre la -
‘economfa podrién gencrar repercusjones sogiopoffticas que ‘a o
_suyvez,tieﬁen consecuenci as ccanCmfcas;‘ Y estos efectos eco
némicos. indirectos incfuéo’han sobrecompensado frecuentemen- .
te'lds directes (por‘ejemplb, para reducir el déFicit coﬁléll
fin de disminuir la |nFlac|6n se elevan las taroFas de serv:.”

clos ‘pOblicos y esto genera un mov:mnento soclal de protesta
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que para ser controlade requiere un reajuste salarial cuyos-
efectos inflacionarios son mayores que la reduccidn alcanza-

da por la variacién en las tarifas),

Finalmente, cabe observar que en algunos casos los efec-
tos sociopoliticos son deliberadamente buscados. Asf, las -
politicas recesivas han sido percibidas como e¢ficaces para. -
“disciplinar” a la clase trabajadora, dada la relacién inver
sa entre poder sindical y desempleo. Estos son efectos so--
ciopoliticos buscades deliberadamente, por sus consecuenci as

sobre la fuerza de negociacién de los trabajadores.

B) El _enfogque Keynesiano

El enfoque keynesiano, hasta la década de los setenta -
era ¢l dominante. Pero al terminar el periodo de expansién-
de la posguerra y al comenzar una fase de recesién con infla
cibn (estanflacién) aparecid como una anomalfia: no era expli

cable en el marco del mencionado modelo.

En este apartado se entenderd por keynesianismo las po-
Ifticas'éeﬁtradas en el manejo de fa demanda agregada, Fundg-
‘mentaimente ‘a través de la politica‘fiscal.r Cabe desfacér,~:
por un lado, que estas politicas son anteriores a Keynes; Y-
bdr'otﬁo | ado, qué en Keynes hay elementos para una interpre’
‘tacjﬁn mas amplia y rica, subrayando aspectos de iﬁformacién,
1o 'que ha dado lugar a una interesante distincién y discu—>-

sién entre la economia de Keynes y fa economia keynesiana. -




También es de hacer notar que keynes no dejé de considerar -
Ia oferta agregada. No obstante, desde el punto de vista -~
del andlisis y la discusién de la politica econémica actual-
resuita conveniente la acepci6n mas restringida de "keynesia

nismo” -

Este enfoque centra la atencién en el nivel de la acti-
vidad econémica y su determinacidn a través de la demanda -
efectiva agregada. Asf, una situacidén de recesién se explica
en términos de un bajo nivel de la demanda efectiva, en tan-
to que la inflacién se explica como resultado de un nivel de
masiado elevado de la demanda efectiva (respecto a la capsci
dad productiva instalada). De ahi.que la coexistencia de in

flacién con rccesién sea una fuente de perplejidad para -~ -

quien observa el munde real con la lente keynesiana.

Un indicador clave gque se deriva del enfoque es el gra-
do de capacidad ociosa. Su magnitud indica el margen de ex-
pansiodn del nivel de actividad sebre la base de incrementos-
en la demanda efectiva para un nivel dado de capacidad insta
lada.,  Es interesante destacar que una de las criticas fre--
cuentes a este enfoque (al aplicarse) al caso de los paises-
no desarrollados, es que el mismo se originé en una economfa
industrial central en Fase depresiva y condiciones deflacio-
narias y que, por lo tanto, es inaceptable para las econo---
mias periféricas; ya que en los paises na desarrolladés el -

fendmeno de la capacidad ociosa es también muy importante.

De hecho, esto es algo que numerosos trabajos empiricos
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‘han comprobado tanto en América Latina como en otras regio--
nes; la combinacién de cconomias de escala y el tamafo redu-
cido de los mercados (dada la evolucién de la tecnologia en
los centros, la modalidad de su incorporacién en la perifa--
ria y la distribucién concentrada del ingreso) serian facto-
-pres clave que explicarian este fendmeno de capacidad ociosa-
en economias periféricas. Asi, en situaciones tipicas de -
‘fos pafses no desarrollados (y diferentes de las caractek(s-
‘ticas de los paises centrales, en- funcién de Iaé cuales se -
desarrolfo el enfoque keynesiano) la subutilizaciéon de la ca

pacidad instalada también es un aspecto central.

El aspecto fundamental de!.kcynesiano consiste en una -~
intervencién estatal tendiente a regulaﬁ la demanda efecti--
va, particularmente a través del gasto gubernamental. . E! ob
jetivo bésico es alcanzar un alto nivel de empleo’ (un bajo =

desembleo).

En una situaci6n de estancamiento una esttategfa comp a=
tible con este enfoque serfa una expansién de la demanda - -
‘efectiva a través de un aumento en los salarios., Es intere-
_saﬁterresqltar que esto sgrfa‘anatema para ctfas cohriehtgs-
,qde perciben en los salarios fuhdaméntalmente,un factor:de -
cbsto‘y»ho el aspect6 ingresos, como es el caso def enquue—

keynesi ano.

El modelo de anélisis supone fija la capacidgd brqdqcti
“va instalada y variable el grado de utilizacién de la misma,

. N S g . U
‘segln la demanda efectiva agregada. En esas circunstancias,
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se supone que si hay recesidn una expansién de la demanda -
agregada dinamizarfa la economia con un efecto multipltica- -

dor.

Cuanto mayor sea el grado de subutilizacién de la cepa-
cidad {en particular cuanto mayor sea la elasticidad de la -
oferta), mayor serd el margen para que esta politica pueda -

_aumentar el nivel real de la actividad sin generar presiones
inflacionarias., A medida que se va utilizando la capacidad-

ociosa se irfa reduciendo el efecto real de esta politica.

Se supone también que el gasto piblico no afectars nega
tivamente el componente privado de la demanda {esto es, no -
habré crowding out), ni por las actividades en que interven-
dria el Estado ni por los recursos que utilizarfa en dichas-
actividades. E! caso mas Favorable para este enfoque serfa-

. aqueél en el cual el gasto gubernamental genera economfas ex-
ternas que incrementaran la e¢ficiencia margina! del capital-

y consiguientemente estimularan la inversién privada.

Se ha sostenido que en tanto el problema basico de las-
economfas'desarrolladaé consiste en pnsibi[itar un mayér gra
do de_utilizacién. de éus,cabécidades‘productivas; el proble-
‘'ma dé’ios pafises periféricos, en caﬁbio,'es'la deFicienc{é‘—
de la capacidad productiva. Pero esta distincién es cuestis
‘nable,” ya que en una éccnomfa en{fa cval ‘la pershectjva de -
“lucro es fundamental y esta ligada a la disponibilidad de -

mercados,  la insuficiencia de demanda efectiva gravitarad ne-
jg§tivémente.£anto‘soB6e‘la‘fﬁch$56n coﬁo'sbéreféf grado de
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utilizacién de la capacidad existente. De esta manera los -
problemas de insuficiencia de demanda efectiva y subutiliza~
ciébn de la capacidad instalada son importantes en el corto y

en ¢l largo plazo.

Finalmente, cabe observar que el enfoque heynesiano - -
aporta una perspectiva macro ¥ deja en el umbra! los aspec—--

tos microa y. sectoriales.

Este enfoque, a diferencia de! precedente, considera —
fundamentalmente una politicé gubernamental activa. Hace- -
més hincapié en los desequi librios y en la alta probabilidad
de que fos equilibrios a que llevarfa el sistema de mercado~-

_seria equilibrios socialmente indesecables, en particular en
términos del nivel de empleo.. Por consiguiente, tonfiereval

Estado un papel fundamental en la regulacién de la economfa,.

Ademéis, este enfoque abre posibilidades de considerar -
alianzas de clases, ya .que {como se indicdé antes) los sala-—
rios no son percibidos sélo ni principalmente como factores-
de costo sino también y principalmente como Ffactor de deman- .
da.  En ese sentido, los. empresarios cuya produccién ests’ -
ér}entada hacia el mercado interno; y los trabajadores que -
‘reclaman salarios mas elevados, tendrian intareses objetivos
convergentes. De hecho,‘este enFoque ha estado de una v~ -~
.otra manera presente en varios |ntentos democrétlcos y/o po—‘

pulistas ‘en Amérlca Latlna.-‘

“Come consectiencia de la intervencién activa del Estado, &
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el sector pliblico puede ampliar su esfera de actuacién. Es-
to ha ocurrido asi y ha generado una reaccién pﬁr parte de -
grupos que encuentran en esa .expansibn estatal la clave de -
les problemas (particularmente de la inflacidn, que a su ve:z

identifican como la rafz de los dem&s problemas).

De esta manera, el combate al keynesianismo ha sido y--
es en no pocos casos una lucha contra la expansién del Esta-

do.

c) E! enfoque estructuralista

A diferencia de los dos enfoques presentados, el estruc
turalismo tuvo sus orfgenes a fines de la década de los cin-
“cuenta en América Latina (5). Su diagnéstico se centra en -
las rigidgces de la oferta; particularmente en el saéctor - -
agropecdario. Esta inflexibilidad de la oferta agricola pqg'
de explicarse por las caracterfisticas del mod#“enAque'sg'ifE
va-a-cabo |a produccién y particularmente del régfmgh-de te~

~nencia de Ja tierra.

En este enfoque, la-inflacién es bercibida como resulta
~do de ia combnnac16n de inflexibitidad deseéndenfe de . los‘ -
preclos monetarlos v de presnones por camblos en algunos pre'

lcuos relatlvos,val camblar_la estriuctura econdmica.  Esto se

(S) Sunkel, D. "La tnFlaclon Chllena- un enfoque heterodoxo"

EL: trlmestre econbmlco, Vol. XXV, num. 100,
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traduce en una cadena de reajustes que empujan hacia arriba-
el nivel general de precios. Por otra parte, en este enfoque
(6) se destaca también la estrechex del mercado interno debi
do a la distribucién de! ingreso altamente concentrada que -
viabi liza un perfil de demanda orientado por los estratos de

mayores ingresos, con alta propensién a importar.

Los puntos de vista estructuralista acerca de la inFlé
cion se insertan en el conjunto de enfoques que no fa perci-
ben como un simple fendmeno monetario, sino como resultado -
dé desequi librio de cardcter real, que se-manifiestan en un
aumento pertinaz del nivel general de precios. Con frecuen-
cia, se citan tres tipos de factores capaces de dar origen a
tales desequifibrios: de carécter estructural, como la dig-~
tribucidén de la poblacidén activa por ocupaciones ¥ la varia-
cién de los niveles de productividad entre los distintos sec
tores productivos; de carécter dindmico, como las di feren- -~
cias entre el ritmo de crecimiento de la economia en su con-
Jjunto y el de algunos sectores especificos; elementos de or-
den sociopolitico ¢ institucional, como [a estructuracién -
de!l sector privado y su grado de monopolio, la organizaci6n- .
sindicai“y su poder de negociacién, la participacién de dis-- .

tintos grapos.en el manejo del aparato estatal, etcétera:.

A partir de puntos de vista. como los sefialados, diver-
sos autores latinoamericanos intentan organizar un conjunto-

minimo de categorfas de andlisis en un esquema’ tedrico de fé

(G)IESpeéiélante‘en trabajos asociados. a.la CEPAL
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et ] manejo, gque posea un grado de generalidad suficiente pa-
ra lanzar luxz sobre los distintos procesos inflacionarios -~
comprobables en la regién y sobre sus similitudes y diferen-

cias.

En cuanto a las categorias de analisis, por una parte -
se distinguen los factores estructurales, a su vez subdividi
dos en presiones basicas y elementos sociopoliticos e insti-
tucionales; y por otra, se hace referencia a los mecanismos~

de propagacifn.

Las presiones basicas tienen su origen, o constituyen ~
desequilibrios de crecimiento, en los scctores externo y - -
agricola. En el primero, las exportaciones primarias crecen
con lentitud en el largo plazo, mientras las importaciones -
tienden a expandirse a un ritmo elevado. Ademas, se produ~-
cen 'intensas fluctuaciones del voilumen flsico de bienes ex--
portados y de la relacidén de intercambio, las que a su vez -
provocan fuertes oscilaciones de la capacidad para importar.
En to esencial, debido a las caracterlisticas de la propiedad
y tenencia de ta tierra, le oferta agricola se muestra rela-
tivamente inelastica e incapaz de hacer frente a los aumen--
tos de demanda de insumos y de bienes alimenticios que acom-

pafian -al proceso de industrializacién sustitutiva.

Los elementos de tipo sociopolitico e institucional tie
ne que ver con la organizacién misma del eparato de gobier--
no, en sus distintos niveles y &mbitos, y con el marce jupi-

dico.e¢ institucional que forma dicha organizacién. Perc, -
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ademéds, entre estos elementos se cuentan las bases de susten
tacién de los distintos grupos sociales, ¢! grade de desarreo
llo de sus organizaciones, y su capacidad de induccién de -
las decisiones gubernamentales o de ingerencia en las mismas.
A titule de ejemplo, entre estos clementos se pueden enume--
rar la concentracién de la propicdad agraria; fa amplitud -
del sector industrial y el grado de monopelio existente en -~
las distintas ramas; la concentracién de! sistema bancario y
sus interconexiones con. los §ectores productivos; el grado -
de sinaicalizacién de la fuerza de trabajo; la importancia -
de la propiedad piblica en la esfera productiva; las caracte
risticas del sistema tributario y/o crediticio y la organiza

ci6n de fas instituciones que los rigen, etcétera.

Respecto a los mecanismos de propagacién, se destaca en
primer t&érmino el de tipo fiscal. E! sistema tributario, en
buena medida estructurado en la fase de desarrol lo hacia - -
afueré, se caracteriza en ffneas generales por su rigidez 'y
regresividad y por su considerable dependencie-del comercio-
exterior y de las bruscas fluctuaciones a que estd sujeto. —
.Por otro lado, el proceso de industria‘trae consigo un-aumeg
éo sustancial de las responsabilidadgs y-de los gastos del -
Estado, entre los cuales ‘las transferencias y)léé gastos:- co-
rrientés'muestran una aéeﬁfuada fnf!exibilidad‘a la baja. - . '

La tendencia al déficit fiscal se relaciona tan.éstas cipr= =

cunstancias, 'y con las presicnes que ejercen distintos aru--
. pos-de ‘interés, en el interior mismo del aparato gubernamen- .~

“tal.
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£l mecanismo crediticio que es el segundo a considerar,
esté relacionado con la flexibilidad del sistema bancario pa
ra dotar a !a economfa de medios de pago. Asimismo, se le -
asocia a los vinculos de dicho sistema con los grupos empre-
sariales y con los intereses industriales, cuyas presiones -
inducen a aumentar la cantidad de dineroc en correspondencia-
de las alzas de precios y con las necesidades de liquidez -

que traen consigo.

En tercer lugar, destaca el mecanismo de reajuste de. -~
precios e ingresos, que expresa las presiones de distintos ~
arupos sociales por afectar la distribucién de la renta en -
su favor. Asf, el grado de monopolio y el poder econémico -
de que disponen las unidades productivas les permiten lograr
alzas de precios; la fuerza y la capacidad de negociacién de
las organizaciones sindicales las habilita para defender e}

nivel de salarios reales.

Segin se aduce, la inflacién depende primordialmente de
la magnitud de las presiones basicas y de la-operacién dé -
los elementos sociopoliticos e institucionales, y sélo secun
dariamente de los mecanismos de propagacién; cuya accién se-.
limita a frenar o & impulsar la de los factores estructura--

les. -

“Asi ‘pues, a un nivel muy general, se acepta el predomi-
nio de estos Gltimos en'la explicacién de .los procesos infla
cionarios.  Pero:el modo de combinar las categorias de. andli

‘sis descritas-anteriormente varfa en los distintos autores,-
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en parte porque la mayoria de sus trabajos se destinan a exa
minar procesos copcretes que obviamente difieren mucho entre

si.

En lo referente al sector externo, &ste constituye una-
base de tensiones inflacionarias, pues a la larga trae consi
go modificaciones en el tipo de cambio, que a su vex condu--—
cen a aumentos en los precios. Una vex iniciadas las alzas-
de precios, la inflexibilidad de los gastos del Estado y |a
dependencia de sus ingresos del comercio exterior y de sus -
fluctuaciones, tienden a inducir el déficit fiscal, que se -
transforma pronto en una fuente de alimentacién del proceso-
inflacionario. Por lo general, en correspondencis con los -
intereses empresariales, el sistema bancario tiende a sumi—-
nistrar liquidez al ritmo impuesto por el movimiento ascen—-
dente del nivel general de precios; la estructura monopblica
de la industria permite un réapido ajusto de los precios de -
las manufacturas a las alzas de costos; Jjunto con ello, los-
aumentos de los precios de los alimentos, de gran pondera- -
cién en la canasta de consumo de los trabajadores, tienden a
reducir el nivel de salarios y a nutrir la carrera salarios--

precios de manera continua
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CAPITULO (l: ESTRUCTURA Y TENDENCIAS EN LA DISTRIBUCION
DEL INGRESO.

1. Tendencias en lo distribucién del ingreso personal.

La distribucién equitativa del ingreso ha sido una preo
cupacibn central de todos los régimenes posrevolucionarios -
del México contemporineo. Paradéjicamente, el modelfo de -~ -
desarrollo econbmico adoptado desde los afies cuarenta, dié -
camo resultado una estructura del mismo cada vez mas disfun-
cional a las necesidades de reprdduccién del sistema. De he
cho, la estrechez del mercado interno resultado del propio -
mode lo de desarrcllo, se hizo evidente al iniciarse los - -
afios setenta, generando a partir de entonces un comportamien

to cada vez mas inestable.

Si se considera que el objetivo central de! desarrollo-
acondmico ha de ser la elevacién del nivel de vida de la p6~
Iblacién, un indicador basico que permite evaluar la forma en
la que en una cconomia como la mexicana se cumple este obje-
tivo, es la evoluci6én y la estructura de }a distribucién del
ingreso. La cual sin embargo, ha tendido a mostrar agudas -
tendencias a la concentraci6n y desigualdad, convirtidndose-

en uno de los grandes problemas del crecimiento mexicano.

.En este capitulo analizaremos la djstribdcién'del ingre
s6 basandonos en un enfoque que ha sido poco utilizado en la

literatura -teérica y empfrica- sobre el tema; y también en
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lo que a México se refiere (1). Se trata de vincular la dis
tribucién del ingreso en el nivel de las clases sociales con
ta distribucién personal o familiar del mismo (2). La combi
nacién del enfoque funcional con el personal, permite una vi
si16n més completa del fen6meno de la distribuciédn del ingre=~

S0.

Atendiendo a la distribucidén del ingreso por deciles en
México de 1958 a 1970 se puede considerar entre sus caracte-

risticas mas notorias las siguientes {ver cuadro 1 y 2):

a) México presenta durante el perfodo 1958-1977 una estructu
ra vy tendencias en su distribucién del ingreso similares-
a las que prevalecen en la mayoria de los palses de Améri

ca Latina, destacando:

1) €1 20% de la poblacidn con los mas bajos ingresos em--
peora su participacién en el ingreso, al pasar de 3.1%
en 1960 a 2.5% en 1970 para el conjunto de América La-

tina.

2) Considerando al 704 de la poblacién de ingresos més ba
Jos, ésta logra una pequefia mejora en su participacién

en el ingreso total.

(1) Eugenio Rovzar; Julio Lépez, en “La desigualdad en Méxi-
co”, Rolando Cordera/Cablos Teilo (coords), México,S.XXl,
1984. Van Ginnéken,_ﬁLés grupos soci oecondmi cos y la‘dfgk
tribucién del ingreso en México”, México, FCE, 1985.°

“(2) Véase el cepftu|6 | en-este mismo trabaje.
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3) Existe una redistribucién hacia las capas medias.

4} Existe una desconcentracién del ingreso en el extremo-
superior (la excepcién es Brasil), de forma tal que el
deci | de ingresos mas altos pierde importancia en la -

distribucién del ingreso (3).

b) Haciendo un analisis especifico del caso mexicano, se ob-

serva que:

Entre 1958 y 1977, los primeros seis deciles tienden (con
oscilaciones relativas importantes por decil) a disminuir
su parficipaciﬁn en el ingreso nacional, pasando del -
28.08% al 23.72% del ingreso; a su vez, los deciles res--
tantes. (a excepcidn del 1X que casi se mantiene igual con
una leve cafda) incrementan su participaci6n aunque tam--

bién con osci laciones relevantes.

Ello significa que las tendencias generales que dominaron

el perfodo fueron la concentraci6n del ingreso en los de-

¢iles superiores. Esta situacién aparece claramente en —

ei-subpgwiod071958-1970: no»asf en el subperfodo 1970- -
1977,.cuhnd6'hay una redisfribucién hacia los deci!és,me—,
'dios,a}tos (del V. al 1X) mediante una pérdida en’la partii
cipaciénide los deciles bajos (i. al 1V) y el X.

(3) Estos datos deben tomarse con precaucién, ya que en el -
B ~,decii‘ae ingresos més aitos hay una extrema agrégapgén -
. que iﬁhide'el anélisi; de:lo que sucedq a su ?nterior.,-f
‘E$to cs valido para toda mencién sobre el comportamients
del decil X. ' . '
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Al desagregar la informacién por regiones y tipo de acti-

vidad para el periodo 1958-1077, se observa lo siguiente-

(ver cuadros 3, 4, 5y 6):

a) La evolucién de los ingresos rurales y agricolas mues~

b)

tra tres caracteristicas principales:

a.i)

a.2)

a.3)

Una disminuci6én de la participacién en el ingreso
total de los deciles rurales (ver cuadro 3). Con
una tendencia de los decilcs. agricolas a colocar~

se dentro de los deciles totales bajos.

Entre 1958 y 1977 (aunque con diferentes ritmos -
entre 1958-1970 v 1970~1977) los pirimeros seis de
ciles rurales pierden participaci 6n dentro del in

greso rural.

Los tres deciles rurales més altos incrementan su
participacién (destacando el incremento que expe-

rimenta el veintil rural mas alta).

Ello conduce a sostener le idea de una fuerte ten
dencia a la concentracién del ingreso personal en
los sectores rural y agricola, asi como una mayor

dispersién de éstos.

En - lo que se refiere al comportamiento de los ingresos

urbanos y no agrfcolas se observa que:

b.1)

b.2)

Incrementa. la participacién del ingreso urbano en

el total.

Enfre 1058 y 1977, se observa una tendencia a la-



concentracidén del ingreso en los deciles superio-
res en detrimento sobre todo de los primeros deci

fes.

b.3) Entre 1958~1970 se da una tendencia a la homogenj
zaci6n de los ingresos medios urbanos -tVal VIli{=~
{crece la participacién en el ingreso de los deci
tes 1V y V urbanos, mientras que los deciles Vi{,-
Vil y Vit uEbanos la disminuyen); tendencia que-

se detiene o revierte entre 1970~1677.

b.4) Los deciles X y X urbanos aumentan su participa-
cién en el ingreso, aunque en menor medida que =

los del sector rural.

2. Distribucién del ingrese personal v grupos econdmicos.

}. Atendiendo al estudio de la distfibucién de |l ingreso
desde una peﬁspectiva estructuralista (4), se presenta una -
correspondencia entre deciles y grupos econémic0§. Esta cla
sificacién permite efectuar importantes deducciones y afirma

ciones {(ver cuadro 7):

a)iLos deciles de més bajos ingresos parecen-estar com-" =
puestos en su mayorfa por familias ubicadas en zonas - .
rurales, basicamente ocupadas en. actividades del sec--

tor agropecuario {ver cuadro 7 y 8). A clios se agre—-—

(4) Wright, E. 0., Class structure and .income determination.:f

Londres, Academic Press, 1979. : ; e
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gan algunas Fawilias urbanas de muy bajos ingresos, -
asociadas principalmente a trabajos por cuenta propia-
en 2| sector servicios y comercio, o en ramas de la -

construccioén.

La situacién relativa de las Familias que componen es-~
tos deciles es alarmante si se considera que el 20% -
mas paobre de la poblaci6n recibia sélo el 3.76% del in
grese total en 1970, con una tendencia a disminuir su

participacién en el transcurso de los afios setenta.

E£n Jlos deciles 11l y LV parece ubicarsc una parte sus-
tancial de la clase obrera urbana en ramas como extrag
tivas, caonstruccidn y transportes y algunas de la in~~
dustria manufacturera (ver cuadro 8).

Dentro de estos deciles se encuentran también buena -~
parte de las fami fias rurales (alrededor dei 50% de és
tas) (ver cuadro 9), compuestas basicamente por perso-
nas dedicadas a actividades agricoias (ver cuadro 8),-
que abarcan desde campesinos y jornaleros hasta empre-
sarios agrfcolas pequefios. La participacién en el in-
‘greso tétal de estos deciles es de aproximadamente el

8.03%.

“Los deciles V y V¥l se encuentran compuestos en buena -

medida por asalariados urbanos de ingresos medios, asf
como también por algunos empresarios pequefios, mien— ~

tras que en lo referente al area rural, &stos se compo

" nen por productores pecuarios o agrlcolas pequefios'y -
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medios., Una importante proporcién de Ja clase obrera-
mexicana se concentra en cstos deciles, y participa -

con el 13.7% del ingreso total.

En los deciles VIl y VIl| se ubicarfan los empleados -
urbanos de ingreses altos, compuestos basicamente pop
grupos del proletariado industrial calificado -princi-
palmente electricidad-, trabajadores asalariados en el
comercio de g;ﬁn escala, profesionistas tanto emplea-~
dos como independientes, y minoritariaménte por fami--
lias rurales compuestas por empresarios agricolas y pe
cuarios medi anos y altos. Su participacién en el in--

greso total es de 18.68%.

Por lo que respecta a los deciles I1X y X (subdividido-
este dltimo en veintiles Xa y Xb), cllos participan -
con el 55.72% del ingreso total. Se componen mayorita
riamente de grupos socioceconémicos residentes de zonas
urbanas, entre los que destacan asalari ados ‘de ingre—-—
sos altos, empleados directivos, ejecutivos y profesio
nistas de ingresos altos, asi como empresarios y ren--
tistas. Por lo que respecta a su composiciébn en las -
zonas rurales, ésta resulta minima {sélo un veintil ru

ral) y se compone de los medienos y grandes cmpresa- -

"rios agropecuarios ligados estrechamente a las zonas -

de mayor desarrollo capitalista.

Completando este an&lisis. bajo el supuesto necesarioc -
{dada la informacién disponible) de que la estructura-

de las fuentes de ingreso por deciles no sufrié modifi -
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caciones importantes entre 1970 y 1977, encontramos =
(ver cuadro 10) que las principales fucntes de ingre--
so de |os dos primeros deciles son la renta empresa- -
rial y 1as remuneraciones al trabajo (el 44 y 43% apro
ximadamente del ingreso corriente monetario de los ho-
gares) lo que permite inferir que éstos estdn compues-
tos basicamente por jornaleros y asalariados del campe
y por poseedores (de diversa Indole y forma) de pegue-

fias cantidades de tierra.

Los deciles tll y {V en cambio, tienen come principal-
fuente de ingresos las remuneraciones al trabajo (alre
dedor del 59% para los dos deciles), mientras que la -
renta empresarial representa sélo el 32%, explicado -
por ia estructura de bajos ingresos de algunas ramas -

de los sectores industrial y terciario.

Los deciles V y VI obtienen su ingreso en una muy bue-
na parte de remuneraciones al trabajo (67 y 77% respeg
tivamente), conformados por una fraccién sustancial de
la clase obrera. La importancia que atn mantiene la -
renta empresarial {sobre todo en el V), con una tenden
cia a disminuir, coincide con una alta concentracién -
de déci'les rurales en este nivel de ingreso, que sin -
embargo, resurlf‘.an'ser‘ cada vez menos poseedo"r'es"de pe-
quefas cantidades de tierra y més ubicacios dentrjo de -~

las relactones estrictamente asalariadas.

En los deciles Vil y VIIl, las remuneraciones al traba
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Jjo representan alrededor del 74%, mientras que la ren-
ta empresarial es de aproximadamente 21%. De este gru
po, es plausible suponer que los ingresos corresponden
en las &reas urbanas, a personal calificado de diver--
sos tipos, y en las &reas rurales a empresarios medios
Por 1o que respecta a los deciles superiores (1X y X)-
el alto nivel que aon representa las remuneraciones -
al trabajo, asi{ como el bajo porcentaje de fa renta -
empresarial, la cual contin@a disminuyendo y sélo se -
incrementa en el veintit Xb, puede interpretarse. como-
consecuencia de la forma en gque los medianos y grandes
empresarios reciben sus ganancias, en buena medida me-
diante el pago de sueldos por servicios de direccién.-
Globalmente (ver cuadro 10), la principal fuente de in
greso de los hogares la constituyen las remuncraciones
al trabajo (el 70%), seguida por la renta empresar{a|—
(22%), transferencias (5%) y renta recibida por propie
dad y otros ingresos (2%). Sin embargo, debe destacar
se que fa composicibn por fuentes de ingreso se modi fi
‘ca a lo largo de los deciles.. Asi por ejemplo, las re
muneraciones al trabajo parecen tener mas importancia~
en loé deciles {11 al X (sobre todo de! VI al X); te--
niendo como punto de inflexién el decit ¥lI. Popr su -
" parte, la renta empresarial disminuye. su importaqcia -
“en los dccifes 1 al VI, para luego mantenerse en promg

dio en airededor del 20%.
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g) A un nive! més general, encontramos que la gran mayo--

ria de los trabajadores mexicenos estan agrupados en -
los deciles | al Vill, y recibfan en 1970 el 44.17% -
del ingreso total generado, mientras que los empresa--
rfos y rentistas de diverso tipo (deciles 'X y X) reci
bian el 55.82%. Al desagregar esta informacibn, se -
observa que la parte fundamental!l de los asalariados -
ubicados principalmente en los sectores industrial y -
terciario (deciles del 11l al V1) recibjan el 21.73% -
de! ingreso total, a lo que se le puede agregar el in-
greso recibido por los deciles | y 11, compueﬁtos por
campesinos pobres en sus diversas acepciones, y final-
mente tenemos que la gran mayorfa de la fuerza de tra-
bajo y de la poblacién recibe s6lo cerca del 25% del -~
.ingresc nacional, mientras que los que oéupan puestos-
directivos, profesionistas, empresarios, rentistas, -
‘etcétera, reciben alrededor de! 75% del ingreso geneta
do.

Por ‘tipo de actiQidad, encontramos que en la agriculﬁg‘
ra se ubican las familias perceptoras de mas bajés in-
gresos (ver cuadro 8 y 11), compuestas ﬁrincipaimente—
por grupés de no asalariados {ver cuadro 12), de donde
se deéﬁrende,qqe su éomposicién‘mayoritaﬁia es‘déVEAm--
ﬁésinos minifundistas, pequefios ejidatéhios,.etc.,.grgﬁ
pos, todos el|os,'qﬁe muastran'como‘conétanteé econ&hi
cas, pequeitas cantidades-de tierras a su. d.sposncuén,

muy baja capacidad para la |ntroducc|6n de . tecnologua,
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infraestructura y los nuevos medios de produccién para
el mejoramiento de la tierra ¥y por tanto bajos niveles
de productividad y de negociacién para la venta dc sus

productos.

Como ya se ha mencionado anteriormente, los niveles de
ingreso en las zonas rurales son mas bajos que en las-
urbanas, lo que sc refleja en el sector agricola que ~
tiende a concentrar a sus perceptores de ingreso en -
los deciles totales més bajos (ver cuadro 8); asi, por
ejemplo, entre el 80% y el 90% de las familias agrico-

las se ubican entre el | y el ¥l decil total.

Las actividades extractivas, por su parte, muestran una
distribucién que tiende a concentrarse en el decil interme--
dio (el 60% de su poblacidn estd en ¢l V decil) o en los ex-
tremos (I y 1X deciles totales), pero sobre todo en lo alto-
de la pirdmide. Esta estructura del ingreso hace patente -~
que los niveles de ingreso en estas actividades estan clara-
mente diferenciados, como consecuencia de una estructura pro
ductiva que distingue fuertemente entre los trabajadores y -
los duefios o ejecutivos de las empresas (ver cuadro 8). Sin
embargo, debe considerarse el impacto y sesgo que [a activi-

dad petrolera produce en este sector.

En las manufacturas, se presenta una distribucién mas -
homogénea y espaciada, aunque con una tendencia en la fuerza

de trabajo a ubicarse en los estratos de .ingresos més altos,
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Asi, la mayoria de los deciles manufactureros se ubican a -~
partir del V] decil. Asimismo, contiene una importante pro—
porcién de perceptores de ingreso en lo que, en el sentido -~
mas convencional, seria el proletariado mexicano (IV al VI -
deciles totales). En su estructura productiva hay cantida--
des considerables de pequefios y medianos empresarios y ejecu
tivos de las grandes empresas, ubicados en el! {X decil (ver-

cuadro 8).

La construcci6n es, junto con la agricultura, el sector
que cuenta con los niveles de ingresoc mas bajos, concentpran-
do a la mayorfa de sus perceptores (80%) entre los deciles -
I al V, v el resto en el tX y X. Esta estructura resulta de
las particularidades del! proceso productive en este sector,-
en el que se utiliza gran cantided de obreros no califica- -

dos.

E] sector electricidad muestra una distribucién muy si~
milar a la distribucién de deciles totales tendiendo dnica--
mente a concentrarse en alguna medida en {os deciles VII, -
Vill y !X, como un peflejo de la importancia de Ja Comisién-
Federal de Electricidad (CFE), y de la utilizacién en ella -
de contingentes considerables de fuerza de trabajo califica=-

da y organizada.

E} Comercio, tiende a concentrar buena parte de sus per
ceptores (el 60%) en. los deciles superiores (del VII] decil=-

en adelante), lo que lo convierte en .uno de los mejores remu
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nerados de [a economfa nacional. A su vez, un 30% de percep

tores se ubica en los deciles bajos, de donde puede deducir-
se una alta divisidn entre los trabajadores por cuenta pro--
‘pia y en pequefio y el comercio en gran escala (ver cuadro -
8). Sin embargo, esta ubicacién puede estar sesgada por el

elevado monto de actividades informales o de autoempleo que-

las encuestas pueden muy bien subvaluar.

los transportes muestran dos puntos de con-
Vi decil =~

Finalmente,
centracifn de sus perceptores de ingreso: en el
total (el 50%), lo que convierte a ios trabajadores de este~
sector en componentes de uno de los estratos superiores (por
niveles de ingreso) de la clase obrera, y en el |X decil to=
tal (el 25%) el que, si se considera la poca participacién -
de este sector en el decil superior total, puede presentarse
como compuesto tanto por e jecutivos y empresariba, dejando -~
en el Xb a los grandes transportistas (en muchos casos con ~

situacién de monopolio) (ver cuadro 8).

11.~ At atender la correspondencia entre grupos ccondmji
cos y deciles, puede desprenderse una idea aproximada de los
grupos econdmicos que se vieron favorecidos por el proceso -
de industriafizacién en las idltimas dos décadas, al observar
ta evolucién del crecimiento del ingreso por deciles, aso-

ciandolo al grupo socioecondmico correspondiente.

1) En el cuadro 13 se observa guc en los dos primeros -

deciles entre 1958 ¥ 1970, la tasa dé crecimiento de
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su ingreso promedio real es casi nula. Si considera
mos, asimismo la informacién sobre tasa anual de cre
cimiento del ipgreso promedio real por zona rural vy
urbana para estos mismos deciies, se encuentra que =
en general entre 1958-1070 las tasas negativas de -
crecimiento se dan en las zonas rurales (ver cuadro-
14}, con una alta relacién entre los afios en que cae

el ingreso en las zonas rurales y el decif giobal.

Si suponemos valida la correéspondencia entre deciles
y grupos cconbmicos del cuadre 7, resulta que en ge-
neral la din8mica del proceso de industrializacién -
en estos afios tendié a marginar de los beneficios -
dal desarrollo econémico a los jornaleros agricolas<
y a los campesinos de infrasubsistencia (inclusive -
disminuyendo su nivel de vida), mientras que los tra
bajadores y empleados urbanos de bajos ingresos esta
blecidos basicamente en e! sector terciario, extrac-
tivas, construccién y manufacturas lograron incremen
tar levemente sus ingresos. Destaca sobre todo que-
para el decil 11, las familias ubicadas en zonas upr-
banas obtuvieron una tasa de crecimiento del 1.84%.~
Globalmente puede considerarse que fueron los grupes
rurales los que més contribuyeron al! estancamiento =
de los niveles de ingfeso en estos deciles, sin que-
esto implique que leos grupos urbanos hayan conseguﬁ-

do una mejoria notoria
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2) Por lo que respecta para los deciles 11l y IV se ob-

3)

serva que éstos muestran tasas de crecimiento positi
vas (2.5 y 3.5% r‘espectivamente) con tasas de creci-
miento notoriamente mayores en las 2onas urbanas - -

(ver cuadreo 14).

‘Esta informacién permite suponer que, en la medida -

‘en que casi el 50% de las familias rurales estan en-

estos deci les (compuestos desde campesinos de subsis
tencia hasta pequefios empresarios agricolas), el pro
ceso de industrializacién no mejoréd el ingreso real-
de la mayoria de Jos habitantes de zonas rurales (eﬂ
tre 1958 y 1970 las tasas de crecimiento anual del -
ingreso real en zonas para estos deciles fue de - -

-0.67 y 0.29% respectivanente).

Por su parte la clase obrera urbana de las ramas ex-
tractivas, manufacturas, de construccién y transpor-
tes obtuvieron incrementos importantes en sus nive--
les de vida, sobre todo los ubicados en el decil - -
IV,

Para loé deciles .V y V1, éncontramcs que muestran ta

sas de crecnmlento sngnlfucatlvas (3.9 v 5. 52% res——,

fpact:vamente)de 1958 a 1970

Destaca que en las zonas rurales existian ya tasas -

positivas de crecimiento del ingreso real promedio -
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(para el decil V), aunque para el decil VI vuelve a

aparecer una caida del 0.25%.

Si consideramos que en estos deciles se ubica una =~
parte substancial de la clase obrera mexicana, resul
ta plausible suponer una elevacién de su nivel de vi
da durante estos afios. Por lo que respecta a las =
zonas rurales, la composiciton de estos deciles (pro-
ductores pecuarios y agricolas pequefios o medios y =
asalariados calificados) hace suponer que los grupos
que consiguieron incrementar su ingreso se relacio--
nan con el tipo de producto y el comportamiento de -

sus precios, entre otros factores.

Los deciles VI1 y V!11 muestran un incremento del -
4.19% y del 3.92%, respectivamente. Es a partir del
decil VIl que se presenta una tasa de crecimiento po
sitiva constante para las zonas rurales (para el pe-
riodo 1958-1970). Le tasa del deci! VIll (3.05%) es
la mas alta para las zonas rurales. Al ubicarse en-
estos deciles los grupos del proletariado industrial
cali ficado, el incremento en el ingreso real de es—-
tos deci les se tradujo en una mejora en las clases -
medi as urbanas. Si bien en estos deciles se observa
una elevacién en el ingreso de zonas rurales, su pe
so en estos deciles es baja, lo que se traduce ade;—
mas, en general, en beneficio de los empresarios - -

agricolas y pecuarios medios, muy probablemente. ubi-
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cados en los enclaves capitalistas agropecuarios.

5) Por lo que respecta a los deciles 1X y X, encontra--
mos una tasa de crecimiento sustancial, sobre todo -
en el deci! X (3.92% en el deci! X y 5.84 » 5.37% -
para los veintiles Xa y Xb respectivamente). La com
posici6bn basicamente urbana de estos deciles hace -
que, si bien en las zonas rurales se da un crecimien
to positivo, éste tenga poco impacto relativo sobre-
la mayoria de la poblacién rural. La composici6n de
estos deciles (asalariados y profesionistas de ingre
sos altos, empleados directives, ejecutives, empreég

ries y rentistas) hace suponer que, por su pbéiciénh
dentro de la estructura econémica, resultaron ser -

los grandes beneficiados por la industrializacién.

A partir de cstas observaciones, se pueden hacer algu--
nas ‘consideraciones generales sobre grupos econbmicos, dis--

tribucién del ingresd e industrializacién:

é) La'tqsa media de crecimiento del ingreso real nacfou
f‘ngl entre 1058-1970 fue de 4.26% (ver cuadro 13):7"
7:G1qbalmente,rios—deéiles que obtqvjerép una mayo} ta

k“sa'de”qrecimienté fueron el Vi, VII 'y X. En gste -
"sentido, ‘fos gﬁupos:qﬁe compoﬁéA estos deciles Fué§¥
Aron fos ‘beneficiados en maybﬁvmedide boﬁyef desgpro-f
-vllo:}ﬁdustﬁial (bésﬁcamehté loslélémentos-ligadoé Ca

la e*hansién'capitalisfa fnduéthiaf), ) i
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En general, ¢l proceso de industrializacién tendié a
Favorecer (aunque con intensidad distinta) a los di-
Ferentes grupos ligados a éste, incluyendo a c¢iertos
grupos de! sector terciario urbano. Ademas, este -~
proceso logré una mejora de la clase obrera urbana,-
o que se tradujo en una espccje de edad de oro de -
las clases medias, capas que si bien hablan consegui,
do absorber una parte importante-de( producto so- -
cial, su posicién tendié a deteriorarse a consecuen-
cia del agotamiento de fa sustitucién de importacio-~

nes.

La dinamica de industrializacién significs, asimis--
mo, una subordinacién del sector agropecuario, lo -
que significé una calda de los niveles de ingreso =

real para la mayoria de la poblacién rural.  Fueron-

Gnicamente pequefios grupos urbanos ubicados arriba -

del decil VIl global y que se asocian a zonas de pre

duccidn capitalista, los que mejoran.




CUADRO 1
DISTRIBUCION DEL I NGRESO EN MEXICO POR DECILES

(PORCENTAJES)

DECILES 1/ 1950 2/ 1958 1963 1968'§/ 1970 1975 & 1977 b4
l. : 2.43 2.32 1.69 1.21 1.42 0.35 1.08
. 3.17 3.21 1.97 2.21 2.34 1.39 2.21
. 3.18 4.06 3-42 3.04 3.49 2.50 3.23
1v. 4.29 4.98 3.42 3-23 4.54 3.53 4.42
V. 4.93 6.02 5.14 5.07 5.46 4.96 5.73
vi. 5.96 7.49 6.08 6.46 8.24 6.57 7.15
Vit. 7.04 8.29 7.85 8.28 8.24 8.52 9.11
viil. 9.63 10.73 12.38 11.39 10.44 11.51 11.98
IX. 13.89 17 .20 16.45 16.06 16.61 16.84 17 .09
Xa. 10.38 10.24 13.04 14.90 11.52 12.54 .
Xb. 35.10 25.46 28.56 27-15 27.69 43.40 25.45
TOTAL 100.00 100.00 100 .00 100.00 100.00 100.00 100.00

1/ Numero de fami lias en cada decil: 1950: 449 997; 1958: 640 538; 1963: 732 964;
1968: 827 765; 1970: 889 175; 1975: 1 020 892.5; 1977: 1 100 000.

2/ Datos de la "parte especial” del Censo de Poblacién, 1950.

3/ Datos de la revisién de la Encuesta del Banco de México realizada por la Secretarla
de la Presidencia.

4/ Encuesta de Ingresos y Gastos Familiares 1975, CENIT, tabulacién especial (prellmlnar)
Resu ltados obtenidos después de la depuracidén realizada al archivo maestro el 22 - jun—
1978.

5/ Secretaria de Programacién y Presupuesto, Coordinacién General dei Sistema Nacional .-
de Informacién, Encuesta Nacional de Ingresos y Gastos de las Familias, en prensa, = -~
México, 1979. ) . Fn

Fuente: De 1950 a 1970, Salvador Kalifa, op. cit., pp. 112" y 182. Para 1975 .y 1977 las -

citadas en las notas 4.y 5 de este cuadro. . . . . ;:.,3

Tomado. de: Comercio-Exterior, No. 5, vol. XXX, mayo de 1979. p. 507.



CUADRO 2
AMERICA- LATINA: DISTRIBUCION NACIONAL DEL INGRESO TOTAL DE 1LOS HOGARES, POR GRUPOS DE iIN

GRESOS

PIB POR GRUPOS PERCEPTILES DE HOGARES COEFICIENTES-

HABITAN

TE (00 DE CONCENTRA-
PAIS ARo LARES) 0-20 21-40 41-50 61-80 80-91 91-100 CION. .

1070,  PORCENTAJES DE PARTICIPACION EN EL INGRESO TOTAL  GINI = THEIL

ARGENTINA 1070 1 208 4.4 9.7 4.1 21.5  15.1 35.2 0.44  0.15
BRASIL 1972 539 1.6 4.0 7.1 14.2  14.4 58.1 0.66 0.38 .
COLOMBIA 1972 575 2.0 4.5 9.5 17.9 16.0 50.1 0.61  0.30°
COSTA RICA 1971 684 3.3 8.7 13.3 19.9 15.3 39.5 0.49 0.19
CHILE 1968 823 3.7 8.3 13.1 20.4 16.2 38.3 0.48 0.18
HONDURAS 1967 275 2.0 4.6 7.5 16.2  17.5 52.2 0.63 . 0.32
MEX1CO 1967 800 2.6 5.8 9.2 16.9 16.2 49.3 0.59 0.28
PANAMA 1970 868 ° 1.7 5.3 11.2 - 20.4 17.8 43.5 0.57 = 0.25
PERU 1972 555 1.5 4.2 9.6 20.0 18.5  46.2 0.60 0.29
VENEZUELA 1971 1 163 2.8 7.0 12.6  22.7 18.6 36.3 0.50 0.19

FUENTE; CEPAL, América Latina en el umbral de los afios 80. Noviembre de 1979. Cop. 1V,
p. .72,

TOMADO DE: Lépez Julio, La distribucién del. ingreso en México: estructura y evolucién.
s - Mimeo. Divisi6n de Estudios de Posgrodo de la Facultad de Economla, UNAM,-
1981. EEE T . : IR

N
,U‘>



CUADRO 3
PARTICIPACION PORCENTUAL EN EL INGRESO POR DECIL DE ACUERDO CON LA UBICACION REGIONAL

DECILES | NGRESQ TOTAL I NGRESO RURAL | NGRESO URBANO

TOTALES 1058 1070 1977 NURALES  Tueg—ig70 1977 URBANOS Torg1g50 1977
| 2.32 1.42 .88 i 3.07 2.24 2.43 | 2.27 1.78 .77

11 4.32 2.34 2.04 i1 4.80 3.27 2.43 it 3.50 3.12 2.12
1 4.06  3.49  3.10  1il  4.91  4.19  2.43 1l 4.25 375  3.21
v 4.98 4.54 4.34 v 5.70 5.11 4.36 iv 5.61 5.65 4.47

v 6.02 5.46 5.82 A 6.66 6.99 5.97 v 5.61 6.24 6.00

"2 7.49 8.24 7.38 Vi 8.35 7.52 8.15 Vi 7.81 6.31 7.99
Vil 8.29 8.24 9.51 Vi 10.06 9.80 9.40 Vit 9.22 8.35 9.98
Vil 10.73 10.44 12.50 VIt 11.32 14.35 11.30 Vil 12.72 10.63 13.08
IX 17.20 16.61 17.74 X 14.30 15.05 15.85 11X 13.78 16.57 17.96
X.a 1Q-24 11.52 12.75 X.a 11.12 10.60 11.57 X.a 11.26 13.12 13.36

- X.b 25.46 27.69 23.04 X.b 19.71  19.78 26.11 X.b 23.97 26.46 - 21.06

TOTAL 100.00 100.00 100.00 TOT.  3100.00 100.00 100.00 TOT. 100.00 100.00 100.00

" FUENTE: 1958 y -1970 datos elaborados con base.en Kalifa (1977).
1977: Secretaria.de Programacién y Presupuesto. (Primera observacién).
Tomado de: Rovzar, Eugenio, “Anéalisis de las tendencias en la-distribucién del ingreso en -
México (1958 1977), en Economia Mexicana, ntm. 3, CIDE, México, 1981, P 117.

oL




CUADRO 4

SECTOR AGRICOLA, PARTICIPACION PORCENTUAL DE. CADA DECIL
(1963-1968-1977)

DECILES AGR!COLAS AGRICOLA
1963 1968 L 1977
Iy I 5.16 5.60 : 5.16
i al vl 18.31 21.33 24.63
Vil y Vil 17.20 25.03 '21.00
Xy X 59.33 48.05 49.21

TOMADO DE: Rovzar, Eugenio, op. cit., p. 120.

FUENTE: 1963 y 1968: Banco de México (1963, 1968)
Secretarfa de Programacién y Presupuesto, 1977: .
Revisién (1977).




CUADRO . 5

PARTICIPACION PORCENTUAL POR DECIL DENTRO DE CADA SECTQR
( 1963-1968-1977. )

NO. AGRICOLA

DECI LES NO AGRI COLAS 563 = : 77
1 1. 10 1.64 T 1.64
1 3.07 - 3,08 ‘ L -3.29
i 3.22 4.76 446
v 4.78 6.83 5,38
v 4.7 6.83 6.54
vi 6.92 6.83 S 7.55
2y _ 8.51 6.83 . . 956
v 12.91 1.4 T a3
X0 15.32 C16.41 S 16,78
Xia S 8.44 12.13 e 11:90
X.b 30.88 s 21,520 ST 20058
" Tetal . 100.00 S 1004000 L. 100400

Para’ 1953 v 1968, el sector no agrfcola |nc|uye las ‘industrias. extractlvas, manuFacture T
ras;: construcc:Gn, electrlcldad, comercio, servuclos y transportes ) .

tos datos ‘de 1977 . lncluyen, asalarnados, empleados Y cuenta propia.

Fuente: tbidem cuadro 4.

Tomado de: Rov:ar, Eﬁgenio, 6p. cit.,'p;‘izl-'
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CUADRO 6
PARTICIPACION PORCENTUAL POR DECIL CON RESPECTO AL TOTAL DEL INGRESO DE CADA SECTOR
DECILES

EXTRACTI VAS MANUFACTURERAS - CONSTRUCCION COMERCIO TRANSPORTES

SECTORIALES 1963 1968 1963 1968 1963 1968 1963 1968 1963 1968
I 2.51  1.71 2.19 1.99 2.81  2.32 1.13  1.35 3.02  2.86

11 2.68 4.35 2.87 3.12 2.85 2.51 2.30  2.99 4.15  3.58
(AN 3.14 7.1t 4.26  5.13 4.76  3.49 2.58  4.65 5.54 7.40
v 4.38  7.11 4.80 6.52 4.76  4.09 4.35 7.47 5.54 7.64

v 7.08  7.11 4.80 6.52 6.01  4.09 4.53 7.47 7.43  7.64

Vi 7.15  7.11 7.56  6.52 7.76 7.78 6.64 7.47 8.40 7.64
vl 8.07 7.11 7.74  6.52 7.76 8.67 8.78 7.47 10.95 7.64
Vil 11.97  7.11 12.18 12.95 9.86 8.67 12.79 10.80 14.50 . 10.23
1X 21.81 22.13 15.04 16.14  15.29 18.08 15.55 17.49  14.50  18.13
Xa 15.32  11.62 11.74 13.08 10.36 12.89 12.88 9.32  7.65  9.07

Xb 15.89 17.53 26.82 21.51 27.78 27.41 28.47 23.52 18.32  18.17
TOTAL 100.00 100.00  100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00

NOTA: EJ nivel tan alto de agregacidn por estrato de ingreso en 1963 (pero sobre todo en
195 ha provocado que los ingresos medios y, por .lo tanto, | as part.clpacnones -
porcentuales .de varios deciles sectériales sean las mismas. Esta insuficiencia re=
lativa de la informacién no nos permite, en esos casos, m&s que aproximar la parti
cupncuon por decil en el .ingreso total del sector.

FUENTE: Ibidem cuadro 4.

TOMADO  DE: Rovzar, Eugenio, op. cit., p. 122.
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CUADRO 7

CLASIFICACIONES ALTERNATIVAS DE LOS GRUPOS SOCIOECONOM!COS EN LA DISTRIBUCION PERSONAL DEL

§NGRESO EN MEXICO, POR DECIL

( 1970 )
DECIL
TOTAL EUYGENI O ROVZAR JULIO LOPEZ
i - Jornaleros agricolas Patrén © empresario pobre
- Compesinos de infrasubsistencia Trabajador independiente pobre rurat
- Trabajadores por cuenta prapia én
servjclos
i ~ Empleados urbanos de bajos ingresos,
en los sectores: extractivo, construc-
cién, electricidad, comercio, servi- -~ .
cios y manufacturas.
i - Campesinos de subsistencia y estaciona Trabajador ‘independiente pobre rural
rios.
1R) ~ Agricultores transicionales Trabajador independiente pobre urbano
~ Productores pecuarios pequefios
v ~ Empresarios agrfcolas pequefiios Proletariado agrfcola
- Asalariados urbanos de ingresos medios Patrén o campesino pobre urbano
Vi (extractivo, manufactura, construccién,
transporte, comercio) Proletari ado profesional
vii ~ Empresarios agricolas medianos Proletariado profesional
Productores pecuarios medianos Proletariado industrial
vill - Empleados urbanos de ingresos altos
(electricidad y comercio .
£.X -~ Empresarios agricolas grandes Proletariado industrial
Productores pecuarios grandes Empleado directivo (urbano)
X.a -~ Asalariados de ingresos altos : #*Campesino medio
. {extractiva, manufacturera, electrici- ##Capitalistas pequefios rurales
. dad y transporte . Capitalistas pequefios urbanos
X.b ~ Empleados y profesionistas de ingresos *Capitalistas medianos rurales

altos

Empresarios urbanos Capitalistas medianos urbanos

#Campesino -acomodado - -
Pequefia burguesia urbana :
Grandes. capitalistas rurales
Grandes capitalistas urbanos

“op



CUADRO 8

LOCALIZACION DE LOS DECILES SECTORIALES EN LOS DECILES TOTALES DE |NGRESO

DECILES AGRICULTU  EXTRA

CTL MANUFACTU  CONSTRUC

ELECTRICL
DAD

TOTALES RA VAS RAS CION COMERCIQ - TRANSPORTES
1
1 1" [ i i !
1
L LV } 1
] T
1 v tv H 1
v i
vi
v T " 1t 1"
Vil
iy, 1 Vi
v WV, IV, v Vit v
VI VI Vit
: vi T, v
v vitt Vil
Vi, Vi1
1X
Vil X.a w
v,V
viit Vil Vi Vit
. ’ ViTT
1X Vit P X Vil Y 1%
I X X.a
T 1X [
X.a X.b : X.a
X.a X X.a
«a N
SXob X.b Kb X.b X:a X.b X.b.
. : ~ X.b ) ,

" Tomado “de:

Rovzar, ‘Eugenio,

op. cit.,p. 112.
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CUADRO ¢

CLASIFICACiON DE LOS GRUPOS SOCIOECONOMICOS EN LA DISTRIBUCION PERSONAL DEL INGRESO EN MEX] ‘

€0, POR DECIL
(1970)

-DECIL TOTAL DECIt RURAL DEC!L URBANO CLASIFICACION
1 = Jornaleros agricolas.
| ' - Campesinos de :nF~asubsnstonc1a.
It I Tra?ajadores por cuenta propia en ser-~
vicios.
Empleados urbanos de bajos ingresos, en
los sectores: Extractiva, Construccién,
Electricidad, Comercio, Servicios.y Ma-
nufacturas. :
~ Campesinos de subsistencia y Estacnona-
rios.
1] i ~ Agricultores transicionales.
Vil Productores pecuarios pequeiios,
Vi Vi : - Empresarios agrfcolas pequenos.
) ~ Asalariados urbanos de ingresos mednosv
(Extractiva, Manufacturera, Construc--
cién, Transporte, Comercio).

v

==z
1

Vil A . = Empresarios agrfcolas medianos.
2] ~ Productores pecuarios medianos.
- Empleados. Urbanos de ingresos altos -
(Electricidad y Comercio). )
i - Empresarios agricolas grandes..
i ~.Productores pecuarios grandes.,
- Asalari ados de "ingresos altos. :
(Extractiva, Manufacturera, Electrici-
PR . . . . dad.y transporte).
X.a - ! X.b [ 5. . - E:ﬁleados vy Profeslomstas de’ ingresos
. 4 . - a 0S «
XSB oot X.oa -~ Empresarios lrbanos. i

Tomado'.de: Rovzar, Euéenio, op. cit., p. 116
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CUADRO 10
ESTRUCTURA DEL INGRESO CORRIENTE MONETARIO POR FUENTES DE INGRESO Y DEC!LES DE HOGARES

(Porcientos)

DECILES I NGRESOS . REE’:;?DA : TRANSFERENCIAS
DE CORRIENTES REMUNERACIONES RENTA DE LA OTROS RECIBIDAS POR
HOGARES . MONETAR]0S AL TRABAJO EMPRESARIAL ~ PROPIEDAD  |INGRESOS . LOS HOGARES
1 '100.00 37.17 49.72 0.44 1.32 11.35
¥ 100.00 49.54 40.03 0.21 0.40 9.82
11 100.00 57.83 34.14 0.26 0.21 7.56
v 100.00 61.45 30.2 0.12 0.17 7.99
v 100.00 -~ 67.35 24.28 0.21 0.27 7.90
2 100.00 77.67 17.84 0.30 0.36 3.83
Vil . .100.00 74.36 20.24 0.13 0.31 4.96
Vit 100.00 73.24 21.34 0.13 0.55 4.75
X 100.00 75.06 : 18.19 - 0.48 0.50 ©5.06
X.a 100.00 76.30 16.76 0.35 1.76 . 4.82
X.b 100.00 64.22 24.79 3.12 3.05 ) 4.82
Total 100.00 70.10 22,37 ° 0.9 1.22 5.36

"FUENTE ;- Tomado de:. La distribucién del ingreso.y ‘el gasto fami l'iar en México.

Secretaria de Programacién .y Presupuesto, p..43.
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CUADRO 11

CLASIFICACION DE LAS FAMILIAS RURALES Y URBANAS DENTRO DE LA DiISTRIBUCION
PERSONAL DEL INGRESO FAMILIAR NACIONAL.

( 1970 )
DECIL TOTAL DECIL RURAL DEC! L URBANO
t {
B i
[N [RE}
ty
i v H
(R4 Vi el
1 Vit ty
Vi Viti
IX
vii v
Vil Vi
X.a Vil
1X VIt
X.a X b X
X.b X.a
X.b
Si un deci} ruratl o urbano se encuentra ubicado entre dos deciles totales,
significa que parte de é! corresponde al deci) total inferior y la otra -

parte al inmediato siguiente.

FUENTE: Tomado de: Rovzar, Eugenio, ”Anadlisis de las tendencias en la dis~
tribucién del ingreso en México (1958-1977)”, en Econo-
mia Mexicana, Nam. 3, CIDE, México, 1981, p. 111.
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- CUADRC 12
SECTOR AGRICOLA, DISTRIBUCION SEGUN €L TIPO DE {NGRESO

(1977)
DECILES AGRICOLAS ASALAR] ADOS NO ASALAR1ADOS
1 ! 1
11

i
i 1 Y

Hl

v v
v v v
Vi 1 Vi
Vit v vii
vill vill Vit
1X 1X 1X

X.a X.a
X.b : X.b X.b

FUENTE: Secretaria de Programacién y Presupuesto, 1977

(Revision).



CUADRO

13

TASAS ANUALES DE CRECIMIENTO DEL INGRESO NACIONAL PROMEDIO POR DECIL EN MEXICO

(PESOS DE 1958)

Universidad de Cornell,

1977 . p.

171.

doctoral,

. 1950°  1956° 1958 1963  1968°  1950° 1958  1950°
DECIL 1956° 1958 1963 1968° 1970 1958 1970 1970
1 -2.53 17.17 0.30 ~2.48 2.04 1.74 -0.62 0.27
1 -2.33 20.24 -2.90 7.45 -3.04 2.60 0.86 1.66
(AR 5.69 6.77 3.47 1.75 0.92 6.54 2.50 4.90
v 1.57 13. 30 -0.87 10.27 -2 .40 4.81 3.15 4.55
v 4.44 7.52 3.79 4.14 -2.24 5.71 3.09 4.99
Vi 5.10 7.41 2.62 6.00 6.56 6.24 5.52 7.47
Vit 5.24 -2.29 6.39 5.81 -5.87 5.06 4.19 5.56
Vit 3.47 5.0z 12.15 2.51 -9.35 4.12 3.92 4.78
1X 4.92 7-03 6.65 3.89 -4.10 4.97 3.84 5.79
X.a 3.05 -0.21 15.45 7-99 -15.71 2.22 5.84 5.02
X.b -5.33 13.62 11.23 3.29 -4.77 -1.68 5.37 2.12
TOTAL .6766 7.35 7.86 4.47 ~5.66 2.41 4.26 4.02
ar Censos S.1.C.
“b: S.1.C.
c: Banco de México.
FUENT? Kalifa, Salvador, Income distribution in Méxnco Tesis
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CUADRO 14

TASAS ANUALES DE CRECIMIENTO DEL INGRESO PROMEDIO URBANO-RURAL POR DECIL EN MEXICO
(PESOS PE 1958)

DECIL 1958 - 1963 1963 - 1968 1958 - 1970
URBANO RURAL URBANO RURAL URBANO RURAL
1 ~6.77 1.84 12.13 -4.23 0.61 ~1.78
N} -1.13 -6.03 7.51 2.02 1.84 -2.22
(R -3.63 ~4.99 12.33 8.71 1.73 ~0.67
v 0.71 3.29 4.74 -0.71 3.20 -0.29
v 0.76 -0.07 11.43 4.18 4.36 1.09
Vi 3.27 -4.10 4.50 12.03 0.89 -0.25
Vil 6.30 2.06 3.99 2.37 2.00 0.41
Vil 4.37 0.87 4.26 6.66 1.20 3.05
X 9.10 3.85 8.73 6.67 5.39 1.62
X.a 8.30 9.25 . 20.29 -1.00 4.96 0.47
X.b 7.83 7.92 -0.75 0.25 3.31 0.67
TOTAL 5.21 2.81 6.40 2.96 3.08 0.64

FUENTE: Ibidem.
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3. La desigualdad del ingreso y el desarrcllc econémico.

La distribucién funcional del ingreso en la economfa me
xicana presenta, durante el periodo 1960-1975, una tendencia
al incremento en la participacién de los ingresos por traba-
Jo. Esta tendencia estd correlacionada con el hecho de que-
el avance del proceso de industrializacién imp[icé el aumen-
to de la proporcién de asalariados en la poblacién econbémica
mente activa remunerada. Asf pues, si en 1950 los asalaria-
dos constitufan el 53% de la poblacién econémicamente activa
remunerada, para 1970 y 1975 eran el 67 y el 70%, respectiva
mente. A la vez, su participacién en el ingreso pasé del -~
22.7% en 1950 al 29.9% en 1970 y al 31.3% en 1975 (véase cua
dro 1).

Este aumento en la participacidn es. paralelo a una con-
tinua disminucién'en la proporcidén de trabajadores por cuen-
ta propia, que descendié del 41% en 1950 al 24% en 1975. La
participacién del ingreso en esta categorlia en el valor agre
gado,. que en 1950 representaba el 26.1% para 1975 habjia cafi-
do al 10.1%.

A partir de estas cifras, puede deducirse una caida en~
los niveles de ingreso personal de los trabajadores por cuen

ta propia, (enalizade anteriormcnte)(l).

(1) Téngase en cuenta que en su mayorfa, los autoemp leados -
Q 9 ?
se ubican en la agricultura y se ha comprobado la tenden

cia a la "ruralizaci6én” de los ingresos bajos.
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Eilo, porque la caida en la participacién del ingreso de es-
tos grupos es superior a la disminucién en la participacién-
de la poblacién econémicamente activa remunerada. La expli-
cacién de ese fendmeno, putde encontrarse en la incapacidad-
de los grupos de autoempleados para incorporar avances tecno
lé6gicos que redunden en incrementos de la productividad del~
trqbajo, asf como en el lugar que ocupan dentro del proceso-
productivo como productores o prestadores de servicios infor
males, exclufdos de la economia moderna y de los beneficios—
de! gasto social, por lo que sus términos de intercambio con
el sector capitalista se han deteriorado, ademés de la pre--
sencta de otras tendencias a la concentracién dque operan des

de ese mismo sector.

Por lo que hace a los trabajadores asalariados, en gene
ral, se puede esperar el mantenimiento de su nivel de vida -
relativo, ya que el aumento en la participacidén del ingreso-
de‘este grupo es casi simitar al aumento de ééalariados en -
la poblacién econémicamente activa remunerada. Es decir, -
los aumontos en la productividad del trabajo no han sido -
acompaﬁa&os por el aumento de los ingresos de los trabajado-

res, o por lo menos no en la misma proporci6n.

Como .consecuencia, tenemos que los cmpresarios, mante--
niendo‘astgble su participaci6n en»fa poblacién ecoﬁémichmgﬂ
tckact:va’remuneraaarcn alrededér de ! 6%, han aumentado.sin-
embarge su participacién en el ingreso, al pasar de 51% en -
1950 a 59% en 1975 (véase cuadro 1).




Analizaremos ahora ta distribucién funcional del ingre-
so a nivel sectorial. Cabe aclarar que aqui se expondrén -
las conclusiones al nivel mis general. Este anélisis se rea
liza conforme a la distribucién sectorial de la economia que

se muestra en el cuadro 1.A

3.1 Actividades primarias.

1. Agricultura: En general, esta rama presenta fuer--~
tes desigualdades regionales en cuanto a niveles de desarro-
Ilo, tecnificacién y forma de organizacién de la produccidn-
que va del ejido tradicional a la unidad capitalista més tec
ni ficada. Sin embargo, la mayor parte de las unidades pro--
ductivas emplean técnicas tradicionales y obtienen bajos ren
dimientos, ademés de que los términos de intercambio con - -
otros sectores han sido desfavorables a ésta, por lo que el~
ingreso tiende a ser menor en esta rama que en sectores mo—-

dernos.

La participacié6n de los sueildos y salarios en esta rama
es de alrededor de! 25% del valor agregade con pequefias téné
dencias a disminuir entre 1960y 1970, mientras que las, uti-
Vidades representan e} 03%. Sin embargo,es necesario consi- .
‘derar  que por las particulares caracteristicas de la estrdé—
tura agraria mexicana, personas ubicadas como perceptores de
ingresos por utilidades, mantienen posiciones qhe diF!éilmeg

te podrian cétglogerse como empresariales, ubicandose al mig
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mo tiempo entre grupos de ingresos més bajos. Ello implica-
un. tratamiento cauteloso de estos datos (véase cuadro 3). -
Probablemente, las oscilaciones en los sueldos y salarios re
flejan en alguna medida los movimientos de los ingresos de -
los jornaleros, y en general de personas en situacién de asa
lariados que, por lo tanto, dan una idea de la dindmica de -
las formas m&s "estrictamente capi talistas”, que tienden a -
mantencr més o menos estable la relacidn de participaciones-
aunque con unirlevc tendencia a disminuir la parte de los -

sucldos y salarios.

Sin embargo, para el sector en su conjunto resulta sig-
ni ficativo que la calfda en las participaciones de los sala--
rios se asocia a una cafda en la participacidon en el empleo~-
total que pasa de 54% en 1960 a 42% on 1970. Esto significa
que byena parte de Ja disminuciﬁn de la fraccién correspon-~
diente a sueldos y salarios, se explica por la disminuci6n -
relativa de los niveles de empleo ma&s que por una calda reai
de los niveles de remuneracién personales. Esto Gltimo esta
rfa en todo caso determinado por el nivel de riqueza extrai-
do.en las distintas actividades agricolas y por e! crecimien

to absoluto de la fuerza de trabajo en el sector.

Asimismo, se observa una alta disparidad entre los nive
Jles de empleo que genera el sector y su participacién en la-
prodqcciénlﬁruta_total, io que induce a pensar que Ios‘inéﬁg
sos 'de la pcb{acién ubicgda‘eﬁ la agficultufa séﬁ-éﬁ Qenérél

bajos, 'y que Ios‘trabajadbreS»se ﬁantiehenfcn eéte‘tipo.de‘—




ocupacién porque no cuentan con alternativas de cmpleo mejor

remuncrado.

Puede entonces suponerse que la dinamica de este sector
tendié a concentrar la distribucién de! valor agregado me- -~
diante mecanismos que Favorecfan la existencia de ingresos -
extremadamente bajos y mediante formas de desarrollo que pro

vocaban la disminucién del empleo relativo en el sector.

Es probable ademas quc estas tendencias a polarizar la-
distribucién del valor agregado permitieran, en un primer mo
mento, el sostenimiento de la acumulacién en este sector, -~
pero que posteriormente, afectan sustancialmente sus posibi-

lidades de crecimiento.

2.  Ganaderia: Los sueldos y salarios pasan de ser el
15% en 1960 al 28% en 1970 del ingreso total del sector, al
mismo tiempo que las utilidades disminuyen de 84 a 71%. La-
tasa de crecimiento de la produccién brgta, para todo el pe-
riodo, si bien es |la mas alta de todo el sector agropeccuario
es atin un poce menor al promedio global (121 contra 127%) -=-

{vé ase cuadro 3).

El crecimiento de la ganaderia en forma.extensiva, pue--
de significar que pasa de ser una actividad hcomplementaria'—
de la parte agricola a una actividad ”exclusiva’” y que por -
tanto las personas asalariadas en esta actividad aumentaron,

fo que puede ser bastante plausible si se considera la baja-
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participacién de los sueldos y salarios para 1960 en compara
cién con afios antcriores, lo que permite explicar el incre--

mento de la participacién salarial en el total.

3. Silvicultura, caza y pesca: Ticne un sustancial -~
aumento en la participacién de los sueldos y salarios {de al
radedor de veinte puntos porcentuales), porcién que pierde -
el rubro de utilidades. Durante este periodo, la rama mues-
tra tendencias a rezagarse en relacidn al resto de las acti-
vidades productivas, con lo que su peso en la estructura preo
ductiva disminuye de 0.8% en 1960 a 0.5% en 1970. Por ello,
puede considerarse que su incidencia en la distribucidén del-
ingréso dentro de la economia én su conjunto es poco impor--
tante. No contamos con suficientes datos para evaluar el -
comportamiento del valor agregado en esta rama. . Por Jo,que—'
réspécta a su comportamiento en los afios de 1970 a 1975, en-
contrémos que la participacidn de los ingresos de trabajado=-
res por cuenta propia es de alrededor del 40%, proporcién sj;
milar a la correspondiente a salarios. Las utilidades, por-
su parte, si bien aumentan en participacién, sigue siendo -~
réducjda. Sin embargo, se nota una tendencia a la reduccién’
de la participacisén de los ingresos de los autoempleados, si
tuacibn similar a la presentada por los ingresos provenien--
tes de! salario. Asimismo, hay una tendencia a la dafda de
la barticipacién en el empleo total. Este comportamnentu pa
rece expllcar‘sc por los mecanismos y tcndenc:as que ya sé.. -
Vmenclonaron para los - scsenta, y que durante fa prlmera parte

de los setenta tendteron, en algunos casos,ra agudn-arse.
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A nivel de rama, es en la agricultura y siivicultura -
donde mejor se aprecian estas tendencias, siendo ademés ra~-
mas que prescntan tasas de crecimiento reducidas, al tiempo-
que declinan répidamente. su participacién en el producto in-
terno bruto. En la ganaderia la participacién de las utifi—
dades tiende a declinar en favor de los salarios, mientras -
que en pesca las remuneraciones aumentan durante cste perio-
do (de un indice de participacién en 1970 de .365 pasa .787-
en 1975), en detrimento de las utilidades.

3.2 industria.

1. Industrias extractivas (minerfa). En la minerfa, -
entre 1960-1970, si bien existe una disminucién de la parti-
cipacién de sueldos y salarios, existe la misma tendencia en
las utilidades, a la vez que auiente la participacitn del Es
tado .en el valopr Sgregado por la via de los imﬁgesfos indi--
rectos menos subsidios (ver cuadro 3); mientras que para --
‘1970—1975 no se pegistran cambios importantes en la distrihﬁ‘

cién del ingreso dentro de esta rama.

Las tendencias anteriores parecen estar asociadas a la-
profunda crisis por la que atraviesa esta actividad durante-
el -periodo (con ‘una creciente participaci6n estatal), que se
expresa en las mis bajas tasas de crecimiento de la pro&uc;—
cién bruta entre todas las ramas asf como una cafda en: la -

participacién-en empleo total. Con ¢llo, el peso‘de esta ra



ma tanto en la estructura productiva como en la del empleo -

es sumamente pequefio.

2. Energéticos

2.1 Petréleo. La rama de petrdleo muestra una de las-
caidas mas importantes en la participacién de sueldos y sala
rios en el total del ingreso de! sector, al pasar de! 24% al

13% entre 1960 y 1970 y con ello, una de las participaciones

sectoriales mis bajas en el (iltimo afio mencionado. Al mismo

tiempo las utilidades crecen mas que proporcionalmente y se~

sitian en 83% del valor agregado sectorial en 1970.

Los.altos ritmos de crecimiento de las utj lidades y lé
marcada disminucién en los sueldos y salarios, se encuadran=>
dentro de un crecimiento de la produccién bruta de 111% para
el mismo periodo que, sin embarge, lleva a una pequeiia pérdj
da en su participacién relativa en la produccién global- -~ -
(3.3 a 3%). Los datos de empleo en el cuadro 2, no permiten
conocer el comportamiento de éste de maneré précisa, pero pa
rece f%ptible suponer que la acentuada tendencia a la éonceg
traci 6n del valor agregado esta asociada al predominio de ' ~

las grandes empresas en la rama (2),

(2) Véase -al respecto el articulo de Jiménez Jaimes, F. y Ro

ces Dorronsoro, Carlos “Precios y margenes de ‘ganancia -

en.la industria manufacturera mexicana?, en Economia Me= -

xicana, nim. 3, CIDE, México, 1981,

s
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En la primera mitad de la década de 1970 la rama crece-
a una tasa promedio anual de! 7.5% ritmo mayor que el creci-
miento industrial global. Las remuneraciones tendieron a -
aumentar su participacién en el valor‘agregado en el perfodo,
aunque entre 1974 y 1975 ta tendencia se revierte, con lo -
que en 1970 aquéllas rcpresentaban el 34.1% del valor agrega
do y para 1975 cayeron al 32.6%. Las utilidades, por lo tan
to, aumentan su participaci6n del 65.7% en 1970 al 64.4% en
1975.

2.2 Electricidad. En electricidad se observa una cai-
da importante en la participacién de sueldos y salarios (en-
diez puntos porcentuales), que casi [ntegramente se¢ transfie
re a utilidades y una proporcidon importante correspondiente-
a los impuestos indirectos menos los subsidios, tendencia =~

que se revierte fucrtemente para el perfodo 1970-1975.

Para entender la dinSmica de la distribucién del valor-
agregado. en esta rama, debe atenderse primordialmente a la -
" .estrategia de desarrollo que el Estado implementé y que tuve
‘en las empfesas ptblicas un instrumento relevante, mediante-

la participacién de la Comisién Federal de Electricidad.

Los criterios para el desarrollo y asignacién del gasto -
piablice ap]icados en electricidad, hacen pensar que el Bbje-
tivd central fue }mpulsar uné,actiéidad431éctrica altamente-
feéﬁificada y moderna. Ello se evi@encia al consfatarrjos -

elevados niveles de productividad ‘del sector. A su vez, la-
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evolucién del empleo demuestra que este sector ~dominado por
el Estado- estuvo lejos de manejar niveles abultados de fuer
za de trabajo ocupada, como suele suponerse en cl caso de la

empresa pablica.

3. industria manufacturera. E! andlisis del scctor ma
nufacturero se hace por grupos de ramas, clasifFicadas de - -
acuerdo al tipo de bienes que producen: a) bienes de consu-
mo no durable; b) bienes intermedios y c¢) bienes de consumo—

_durable y de cepital. Esta ciasificaci6n puede no ser del -
todo estricta debido, entre otras cosas, a que muchas ramas-
producen diversos tipos de bienes, pero este criterio de cla
sificacién se adopts atendiendo al proceso de desarrollo in-
dustrial. - En efecto, el grupo a) corresponde a industrias -
tradicionales: el grupo b) a ramas que en su mayoria se desa
rroltan en la década de 1950; Finalmente, el grupo c) inclu~
ye ramas cuyo desarrollo es més reciente 'y en general, su ex
pansiébn corresponde basicamente a las dos Gltimas décadas. -

Asi, la distribuciébn quedaria como aparece en el Cuadro 4.

Grupo a): industrias productoras de bienes de consumo ~

no duradero.

Este grupo experimenta entre 1960 y 197¢ una tasa de -
crecim‘iento promedio simi lar a'la del producto interno. bru--
to, pero inferior a las tasas industrial y manufacturera - -
(véase cuadro 5.y 6), por o que su participaeié_n‘ enel ’p‘rfo-

ducto decrece, no obstante que todavia para 1970 c’ontr‘i'buye-
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con mas de !a mitad de! producto manufacturero.

En general se trata de ramas poco dindmicas, con merca-
dos de baja elasticidad~ingreso de la demanda para sus pro--
ductos, lo que cvidencid el grado de madurez que habian al--
canzado, por lo que su crecimiento tiende a seguir de cerca-

al crecimiento de [a poblacién.

La distribucién del ingreseo en este grupo, parece ten--
der a favorecer las utilidades, ya que en siete de sus ramas
la participacién de tos salarios en el valor agregado dismi~
nuye entre 1960 y 1970 (B: carnes y lacteos, 10: otroes alj--
mentos, 13: textiles de fibra blanda, 14: otros textiles, -
15: calzado ¥y vestimenta, 25: farmacéuticos, 26: perfumes y-
cosméticos). lLas ramas en que la distribucién tendié a des-
concentrarse fueron: 11: bebidas, 12: tabaco, 19: cuero, - -
24:. jabones y detergentes, en tanto que la rama 18: imprenta

y editorial, no sufrié modificaciones importantes.

) Sin embargo, e¢n este grupo, los margenes de ganancia en
el grupo disminuyen en 1.3% promedico anual entre 1960 y 1963,
lo que parece ecstar asociado a la reconversién tecnolégica ~
que experimentaron estas actividades, que llevé a las empre-
sas a mayores niveles de competencia, y por otro fado, a una
politica fiscal relativamente adversa. A partir de 1966, ol
margen coﬁienza a subiy, 'aunque  lentamente, en las ramés: -
12, 13, 14, 15, 18, 19 y 25.  En el resto el margen decrece.
Tal cqmporfamiento puede asociarse con el aﬁmento4de los ni-

veles de concentracién pues, excepto en las ramas 12; taba--
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co y 19: cuero, el indice de concentracién aumenta (véase -

cuadro 7). .

En este grupo se produce un sensible aumento en la par-—
ticipacién de!l capital extranjero, frente al abandono del -
capital privado nacional de ramas comno la de tabaco y la in-

dustria textil.

Por lo que respecta al perfodo 1970-1975, encontramos =~
que la contribucién de este grupo al! total de la produccién-
manufacturera es descendente al pasar de 52.6 a 48.9%. Eilo,
debido a que la tasa de crecimiento promedio es inferior a -
la de todos los sectores industriales -excepto mineria- y al
producto interno bruto (véase cuadro 6). Este comportanien-
to esrreflcjo del grado de madurez alcanzado por el grupo, -
caracterizado por una baja elasticidad-ingreso de la deman--
da, a lo que se agrega la incapacidad para captar demanda ex
terna. Este serfa un elemento importante para explicar la -

caida en el empleo y el nimero de establecimientos, tenden--

cia que se observa en casi todas las ramas de[ grupo. El
crecimiento del producto y fa productividad evidencfan un -
proceso de modernizacion de estas ramas en la primera parte;
dejla década de 1970. Este proceso de modernizacién estuvo-
acompafiado por un fuerte incremonto de los ‘niveles de cdhccg
Vtracién en casi todas las ramas, excepto tabaco‘y cuero. En -

cuantoe al ‘margen de ganancia, éste se incrementé para casi -

todo-el grupo, excluyendo las ramas.-'9: harina y nixtamal, =

19: cuero y las pertenccientes a la industria quimica: 24,
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25 y 26 (ver cuadro 7).

Por otro lado, en todas las ramas del grupo se registra
una recuperacién de la presencia del capital privado nacio-~
nal, que habia mermado durante la década anterior a favor de

ias empresas extranjeras.

Finalmente, puede esperarse que la distribucién funcio-
nal del ingreso a favor de la ganancia haya tendido a conso-~
fidarse en ¢ste perfodo, pues de catorce ramas qué compren==-
den el grupo sélo en cinco (10, 13, 15, 19 y 25), operé cier

+ta redistribucién & favor de los salarios.

Grupo b): industrias productoras de bienes

intermedios.

Entre 1960 y 1970 este grupo presenta uno de los mayo~-
res ritmos de crecimiento de la economia mexicana, superado—
$o1amenﬁe por el grupo ¢). Crece a una tasa promedio anual-
del 10.5%, con lo que su participacién en el producto manu-- :
faétuﬁero pasa de 24.1% en 1960 al 27.8 en 1970 (véase cua-=
dro-4). ‘ : : ‘ o

Estos resultados tienenrque ver con el répido crecimien
"to industrial qyé,se registra en México durante los éesenta;
el cual‘exigié fuentes eficientes de jnsumos intermedios pa-
ra .las industrias de consumo final, sobre todo durable, que~

" se montan .y desarrotlan répidamente en la época,
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En cuanto a la distribucién del valor agregado, encon--
tramos que en cuatro ramas: metalica basica, madera y corcheo,
quimica b&sica y otras quimicas, la participacién de los sa-
larios aumenté; en tres disminuyd (papel y cartén, cemento y
vidrio y petroquimicas) y en dos se mantuvo: hule y Fertili-

zantes.

El margen de ganancia del grupo en general tiende a man
.tenerse en el periodo, frente a un aumento muy moderade en -
fos costos, que -se ha sugenido-.(3), se trasiada a precios-
con rezago, lo que da indicios de una activa competencia de

precios en el grupo.

Tal comportamiento serfa correlativo a los niveles de -
concentracién, que en este grupo sec elevaron pars todas las-

ramas excepto para la 22: petroquimica.

Por Gltimo, como se ve en el cuadro 7, la participacién
del capitél extranjero en estas ramas aumentd sensiblemente, )
en particular en las met&licas bééica, madera y corcho, 'y pg.
pel y cartén, aunque descendié en hule, quimicos y cemento y
vidrio. ‘La participacién de las empresas piblicas auments ;‘

“.también en todas las industrias dgl:grupo.

Estos elementos parecen Sugerir que el comportamiento -

de la participacién de los salarios en el ingreso de estas -

(3) Jiménez Jaimes, Félix .y Roces Dorronsorb} Carlos, op. ~

ety
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ramas estd asociado a los distintos perfodos en que se esta-
blecieron y desarrollaron. Asf, las ramas m&s modernas {(con
fuerte participacién de inversi6n extranjera), surgen en ge-
neral ya modernizadas, con lo que un répido crecimiento del-
producto se traduce también en un crecimiento del empleo mas
o menes proporcional. Asf mismo, en estas empresas modernas
es probable que se requiera del pago de “altos salarios 9 ba
jos precios”,para el inicio de sus operaciones, lo que afec-

ta el margen de ganancia inicial.

Por su parte, ramas como cemento y vidrio o petroquimi-
ca ~donde la participacién de los salarios disminuyé~ que po
drian considerarse ya maduras en’ lz década de los sesenta, -
fueron capaces de disminuir la participacién de los asalaria
. dos en su ingreso a través de los procesos de innovacién tec

nolégica y de fijacibn de precios.

Entre 1970 y 1975 se observa, para el grupo en su con--
Jjunto, un incremento en la participacién de los salaries en-

el ingreso (excepto papel y qufmica basica).

_Este grupo siguié siendo uno de los méas dinamicos de la
eéonom{a, aunque su tasa de crecimiento haya sido menor que;
la registreda en' la . década de los sesenta, por lo que su pqt
ticipacibn en el producto continué aumentando (véase cuadros
S‘yﬁé)f_ Tal vez este comportamisnto se deba al descenso en—v

r}fmo de’cbecumlento de la economia en el perlodo, le que . —-‘

jafectarfa las act1v1dades de ‘este grupo en: partlcular ya que;‘”

"'no produce bienes allos que pud:era atrlbuurse un creclmlen-




103

to auténomo de la demanda, como es el caso de los bienes de-

consumo.

Por otro lado, el nivel de concentracién aumenté para -~
casi todas |as ramas del grupo, con las excepciones de la -
25: maderas y corcho y la 30: hule, aunque tal aumento haya-

sido en general reducido (ver cuadre 7).

Es posible suponer que en este grupo se dié un proceso-
de modernizacién, ya que casi todas registraron un aumento -
en la relacién capital~trabajo, atn con un crecimiento fuer-
te en el emplec y en el nimero de establecimientos en casi -

la totalidad de las ramas. Se observa asimismo, la cafda en

el margen de ganancia en la mayorfa de las ramas, a excep~ -
cién de la 17: papel, 27: otras quimicas y 29: metélicas ba-
sicas (lo que parece confirmar la idea de comportamientos di
ferenci ados segln el momento de su establecimiento y, por -
tanto, el momento del ciclo de crecimiento de la rama indus-

trial por el que estén atravesando).

Estos elementos hacen suponer que el comportamiento de
la distribucién del ingreso esta basicamente asociado al in-
cremento en el empleo y la caida en los margenes de ganan- -

cia.

Grupo‘c): industrias productoras de bienes de
consumo durable y de capital.

Este grupo, presenta la tasa de crecimicnto més alta de
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la economfa durante 1960 v 1970 (13.5% promedio anual), porw
lo que su participacién en el producto manufacturero e indus

_trial se eleva considerablemente (véase cuadro 6).

En ¢l caso de Jas ramas productoras de durables, se tra
ta de ramas que preoducen bienes para los grupos de ingresos-
altos, con alta elasticidad ingreso de la demanda. Ademés,-
se ha demostrado que en esta época no se presenté indicio al
guno de “saturacién” en el consumo de tales bienes (4}, lo ~
que ayudarfa a explicar el gran dinamismo que presenta ¢l -

grupo.

La distribucién funcional del ingreso, por su parte, -
tendié a la concentracién en favor de las utilidades, ya gue
en-tres industrias del grupo la participacibn de los sueldos
y salarios en el valor agregado disminuy6; productos metali-

icos, equipo de transporte y automotriz y otras manufacturas;
en una, la participacién de las remuneraciones aumenté: me-
fblmccénica, y en otra permanecié constante: maquinaria elég

trica.

El margen de ganancia en este grupo aumenté permanente-

mente en.todas las ramas. Otros estudios han revelado (5)

(4) Véase, Lustig, Nora, Distribucién del ingreso y creci; -
M|ento en México. México, EI Coleglo ‘de México, 1981.
(5) Jlménez Jaimes, Félix y Roces Dorronsoro, Carlos, op. -

cit.
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que este aumento se produce paralelamente a un crecimiento -
constante de los costos. Ello puede estar asociado al grado
de monopolio de la cmpresa del grupo, lo que le permitfa -~ =

tras|adar los aumentos en los costos a los precios.

Tal hipétesis se refuerza si consideramos que el nivel-
de concentracidén aumenté o se mantuvo constante para todas -
|las industrias del grupo, ademas de que en éste sc encuen- -
tran algunas de las ramas m&s concentradas de |3 economla me

xicana.

Por Gltimo, probablemente sea en este grupo donde la -
pérdida del liderazgo del capital privado nacional sea mas. -
clara, ya que es aqul donde el capital extranjero participa-
en mayor proporciébn, mismo que se incrementa sensiblemente -

" en la década de 1960.

Para el periodo de 1970-1975 este grupo ecs el més dina-
mico de la industria manufacturera y de la economia en su - -
conjunto, por lo que su participacién en el producto interno
bruto continGa aumentando, no obstante, al igual que la déca
da anterior, es mucho m&s din&mico el comportamiento de las-
industrias que. producen bienes de consumo duradero (ﬁaquina—

ria eléctrica y equipo de transporte y automotriz).

Se trata en general de un grupo de industrias cuyos pro
ductos tienen una alta elasticidad-ingreso de la demanda y -

no ‘dan indicio alguno de saturacién (6), o bien -en el caso-

'(6) Lus@ig, Nora, op. cit.
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de los bienes de capital~ son industriss donde todavia se da
cierto proceso de ”sustitucién de importaciones”, por lo que
gostiene cierto dinamismo a pesar de los ciclos cortoes y mar

cados que presenta la economia en la década de 1070.

Cortelativamente a ese dinamismo, este grupo presenta -
un fuerte aumento en el emplec 'y ef nimero de establecimien-
tos, aundque no parece haber existido un notorio proceso de ~
modernizacién, ya que las relaciones capital-pﬁoducto y capi
tal-empleo descienden para casi todas las ramas con la'cxcae

cién de equipo de transporte,

Por otro lado, el indice de concentracién en general au
menta para el grupo, aunque para casi todas las industrias -
el aumento haya side reducido (ver cuadro 7). .Los mérgenes- -
de ganancia aumentan moderadamente para casi todas las ramas,

'éxcepto dos, la 32: maquinaria eléctrica v la 34: automo~ =
triz. M

Finalmente, por lo que hace a la distribucién del ingre
so funcional, la participacién de los sueldos y salarios en~
éf valor agregado del grupo aumenta, @ excepcidn de ta rama-~
31: metalmecanica, lo que pucde explicarse por el rép|do ere
c:mrento del empleo y el moderado incremento’ en la productl~'

‘vv1dad y. en los niveles de concentracién del grupe en este’ pe

riodo.

4.~ Cnnstrucc:én. Esta rama muestra cambtos sustancla-
'les en’ su d«strabucnon del va!or agregado. los sueldos ¥ loéf
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salarios pasan de representar el 61% cn 1970, frente al 20%-
en 1960; mientras tanto, las utilidades disminuyen del 57 al
28% en la década.

Como factores centrales para la explicacién de este fe~
némeno, se encuentran los siguientes: una elcvadabelastici—-
dad producto del empleo, por lo que si bien esta rama crece-
un poco més répidamente que el producto interno bruto, incrg
menta mas su participacién en el eupleo total representando-
para 1970 el 4.7% del empleo total. Pucde considerarse tam-
bién el crecimiento de los sueldos ¥ salarios, asi como ca--
racteristicas particulares del proceso productivo de esta ra
ma dentro de un acelerado proceso de concentracién, debido a
la estructura sumamente polarizada de la ocupacién, donde so

bresale ‘el monto de emplec poco calificado.

Por lo que respecta al perfodo 1970-1975 las . participa-
ciones de los salarios en el ingreso disminuye, lo que puede
asociarse a que esta rama presenta uno de los més répidos -
ritmos de crecimiento en la economla para este perfodo (18.3

pofciento promedio anual entre 1970-1975).

3.3 Sector terciarjo.

Por lo que respecta al sector terciario para 196011970,
encontramos que dos de sus ramas maniFiestan tendencias rele

vantes a la concentracién del ingreso:

1. fTrénsporte, que mantenrﬁ para 1960 una de las mas =-
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~altas participaciones de sueldos y salarios en el valor agre
gado (64%), la disminuye en alrededor de veinte puntos por--
centuales (45% en 1970); comoe contrapartida, las utilidades-
ccrecen del 33% en 1960 a! 54% para 1970.

£} alto dinamismo de esta rama (260 de tasa de creci- -
miento en su produccién bruta), le permitié aumentar sustan-
ciafmente su peso dentro de la estructura productiva del - -
pafs (de 2.6% en 1960 a 4.2% en 1970), disminuyendo su impor

tancia dentro de la estructura del empleo.

Estos datos permiten suponer que la reduccién de los -
sueldos y salarios est& Intimamente asociada a la evolucién-
de! emplieo. E} notorio rezago de éste Gltimo, probablemente
causado . por una acelerada modernizacidén de la ramo comparado
con el crecimiento de la produccién, signiFicé estancamiento
o inclusc disminucién del monto total de los sueldos y sala-
rios, que s6lo aumentaba entonces sostenido por el incremen-~
to en las remuneraciones; con ello, el crecimiento en el va-
for agregado tenderia casi en su totalidad a orientarse ha--

.cia las utilidades.

2. Comunicaciones parece ser un caso similar a trans~-v
portes: el fuerte descenso desde una‘importante pérticipa;;
cién de losbsueldos y salarios en el valor agregedo y el crgy
cimiento casi en'la misma proporcién de {as utilidades resﬁl.

" tan condicionades por un incremento de la produccién bruta -
_'supérior a la global, contrapuesta a una disminucién en su -

‘participacién en e} empleo total:
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Es posible, entonces, que sea en los Factores que inci-
den en los cambios de la elasticidad-producto del empleo don
de deban buscarse los condicionantes principales de la evoly

ci6n de su distribucién del valor agregado para esta rama.

3. Comercio aumenta la participacién de los sueldos vy
salarios de 9 a 20%, mientras utilidades disminuye de 81 a -
71%. El comportamiento de esta rama puede considerarse como
pocoe dindmico, ya que crece sélo a una tasa de 77%, mientras
que su participacidén en e¢l empleo se mantiene mas o menos c§s
table. Asi, si bien su peso dentro de la estructura de la -
produccién bruta disminuye de 22 a 17%, su participacibn den
tro del empleo global sube de 9.5 a 9.8%. Tendencias que de
berén influir favorablemente en un crecimiento de la porcién

de los sueldos y salarios.

Servicios financieros incrementa también la participa--
cién de los sueldos y salarios de 52 a 64%, v las utilidades
disminuyen de 47 a 35%5. Las caracteristicas de esta rama ha
cen suponer que el importante crecimiento en su participa- -
ci6n en el empleo, junto con un aumento de la produccién bru
ta por debajo de la tasa global dentro de una estructura sa-
larial bastante variada, debid incidir decisivamente en las-

-modi ficaciones de las retribuciones en el valor agregado.

4. Por dltime, en la rama de otros servicios, crece la
participacién de los sueldos y salarios de 25 a'33%;rn su .-
vez, las utilidades disminuyen de 73 a 63%. E| comportamien

to de esta rama parece asociado a la dinmica de los senvi--




cios piblicos, de Ja educacién y la salud, 1o que permite su
poner que mantiene una eclevada elasticidad producto del em~--

pleo (ver cuadro 3).

Esta rama resulta de gran importancia dentro de la es-~
tructura total de 1a produccién bruta (alrededor del 124 pa-
ra los dos afios considerados), asi como en la estructura del”
empleo, donde representa en 1970 el 3.4% que corresponde en

buena parte, al empleo otorgado por el gobierno.

Por lo que respecta al perfodo 1970-1975 el sector ter-—
ciario en conjunto, presenta tasas de crecimiento similapes—
a las del producto, por lo que mantiene su participacién_ en
641, mientras parece aumentar su participacién en el empleo -
total, con leo quebpuede concluirse que la productividad del

trabajo en el sector cayé (ver cuadro 6).

La distribucién funcienai del ingreso en este sector -~
operé en contra de los ingresos de trabajadores por cuenta -
propia, pues en sélo una rama (la 38: esparcimiento), de -
las cince en que esta categoria de trabajadores tiene parti-
cipacién significativa, esta categoria de ingresos aumenfé;-

_en . las cuatro ramas restantes (39: transportes, 41: comercio
43:_hoté(cs y restaurantes, 45: otros servicios), los ingre-
_sos~dé los autoempleados disminuyé en favor de tos salarios~
(rama 45), de- las utilidades (rama 39 y 43) o de ambos (rama
41)7 ' '

La participacién de los salarios en-el valor agregado -
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de las ramas que comprende el sector terciario mejoré a ex--
pensas de la participacién de las utilidades en cuatro ra- -
mas: (38) esparcimiento, (40) comunicaciones, (42) alquiilen-
de inmuebles (donde tienen una participacidén muy reducida) y
(45) otros servicios. En cambio, en las ramas (39) tranépc:
.tes y (43) hoteles y restaurantes, la participacién de las -

remuner aciones disminuye a favor de las utilidades.

Puede considerarse que el comportamiento-en la distriby
cién del jngreso en este sector parece estar basicemente asg
ciado a las caracteristicas de la relacién que establece el

sector industrial con este sector,

Conclusiones.

Las tendencias en la distribuci6n funcional deli. ingreso

por sectores, pueden resumirse de la siguiente manera:

1) En el sector |: actividades primarias, se produce una ten
dencia a la concentracién del ingreso en favor de las uti

lidades.

"2) Ed €l sector. li: industrié,»én general se presentan dos =~
subber{odos: durante la década de 1960 la phrticipaci6h “
de las utiiidades en.el'productovée incrementa; pﬂra'el -
primer qlllinquénio de la déc’ada\de“1970 esa tendencia se -

revierte.
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3) En el sector Ill: sector terciario, las tendencias pue-—
den dividirse en dos grupos de ramas: a) las ramas moder-
nas (transportes y comunicaciones), donde las tendencias-
de la distribucién son similares a las del sector indus--
trial; b) tas ramas no modernas, donde los salarios aumen
tan su participacién en el producto a costa de las utili-

dades o el ingreso de los autoemplcados.

Estas tendencias pueden explicarse por {a dinémica de ~
la cconomia y las peculiaridades de funcionamiento de las ra

mas al interior de cada sector.

En e) sector | las tendencias a la concentracién se pre
sentan mas claramente en las ramas menos din&amicas (agricul-
tura y silvicultura); no obstante, la redistribucién que ope
ré en la ganaderfa y la pesca no fue suficiecnte para contra-

rrestar aquéltas.

Lo anterior se asocia al estancamiento que sufrié el -
sector dentro de una tendencia a lfa concentracién del produc
to y el crecimiento de la productividad en las areas de pro-
duccién capitalista, Ello se tradujo en dos efectos: por un
lado, la expulsi6n de trabajadores del sector, que répidémeﬂ
te perdié participacién en el empleo total y, por otro fado,
un incremento de la proporcién de trabajadores asalariados -
al interior del sector, lo que contrarrestd un poco el Efec—

to anterior.

Por Gitimo, la abundancia de mano de obra, la desoﬁgani
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zacién del mercado de trabajo y le polftica agraria implemen
tada han permitido a los empresarios retener para si los fru

tos del crecimiento del producto y la productividad.

Respecto al sector 11, a nivel de grupoes de ramas se -
tiene, por un lado, que la minerfa y las industrias de ener-
géticos asi como e! grupo 3 de bienes de consumo durable y -
de capital, presentaron una tendencia a la concentracidn del
ingreso durante los afios sesenta, misma que fue revertida en
el perfodo siguiente. Por su parte, el grupo de bienes in--
termedios mantuve su estructura distributiva en el primer pg
riodo; para el siguiente tendi6, al igual que las ramas ante
riores, a la desconcentracién. E! grupo 1 (Bienas de consu-
mo durable), es el Gnico que mantuvo 'su tendencia a 1a con--
centracién a favor de los beneficios en los dos perfodos. -
Finalmente, la construccién que es la Gnica que presenté ten
dencias a la desconcentracién en los afios sesentae, para los-—

setenta estas tendencias se revierten.

Estos fenémenos tienen explicaciones diversas para cada
’grupd de ramas industriales. Sin embargo, la dinémica dife-
renciada en la distribucién se origina en el comportamiento-
del producto, el empleo, la productividad, la estructura. in-

dustrial y el papel sindical en cada rama.

En 1a mineria, las tendencias a la concentracién de la-

- década- de .1960 obede;éh al Ient0'cregimien§6 de i producto y-

a la capacidad de los embresarjos para detener la cefdé:Agn

sus ingresos en el total, mediante mecanismos que.les permi- :




114

mitieron apropiarse de los incrementos del producte legrado,
gracias al grado de oligopolizacién que presenta la rama. No
obstante, para el periodo siguiente tales mecanismos perdie-
ron efectividad, muy probablemente por la acrecentada activi
dad sindical que se produjo, ademés de que durante ¢l perio-
do 1970-1975 la productividad en la rama crecié muy {entamen
te, lo que dificulta la operacién de los mecanismos concen--

tradores.

Las industrias del petréleo y la electricidad presen{an
a lo largo del periodo de estudio altas tasas de crecimiento
del producto y la productividad (aunque éstas sensiblemente-
mas altas para la década de 1960). Sin embargo, en éstas -
los sindicatos fueron incapaces de apropiarse de una parte -
importante del crecimiento de!l producto y la productividad.-
A su vez, para la.década de 1970, cuando el crecimiento del
- producto y la productividad son mas lentos; los movimientos-
sindicales cobran fuerza y la politica salarial tiende a ser
mas favorable; los incrementos en el producto tienden a ser-—

ganados por los salarios y mejoran su participacién.

El grupo 1 de las manufacturas, bienes de consumo no du
radero presanta [as menores tasas de crecimiento del produc~
to y la productividad, ya que se trata de ramas cuyos préddg’
tos presentaﬁ'e!asticidades ingreso de la demanda relativa-~
mente reducidas; por otro lado, se trata de ramas que presen
tan los Indices de concentraci é6n més bajos del sector, asi -
como las tecnologias mas atrasédas. No‘obsfante, durante -

este perfodo operé un proceso de modernizacibn que se tradu;;
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Jo en incrementos del margen de ganancie y del I'ndice de con
centracién para el grupo en su conjunto, lo gue unido a ta -
posible existenci a de sindicatos pequefios, permite explicar-

la tendencia a la concentracién del ingreso a favor de las ~

gananci as.

El grupo 2 (bienes intermedios), presenta tasas de cre-
cimiento de la productividad y el producte superiores al pro
medio de la industria manufacturera. Este grupo présanta un
nivel medio de concentracién con cierta tendencia a aumen- -
tar, en particular durante fa década de '1960. EI margen de
ganancia, por su parte, crecié durante los afios sesenta vy pa
ra el quinguenie 1970-1975 la tendencia se revierte. De es-
ta manera, la distribucién que se mantﬁvo en el primer perfio

do, para el segundo, tendié a favorecer a los salarios.

E! grupo 3 (bienes de consumo duradero y de capital), -
_‘que en el perfodo de anélisis es el més dinémico de' la econg

mia, presenta las mayores tasas de crecimiento del producto~

y la productividad. Su produccién tiene una alfa'elastici—f

dad-ingreso de la demanda, que.es ejercida pbb'los grupos déi

‘mayor‘ﬁoderv_dc compra.. ‘Este grupo presenta el Indi ce de con
‘céntracién‘més alto de la ihdusﬁﬁiatfcon una feve tendencia-
1a éumentar, al igﬁél que el margen'de gananci a, aundué;spaha
19701975 esas. tendencias opgbuﬁ’con mayor lentitud.‘_Eh’qs-

ke cuadro ta distribucién del ingresa, que- tendi6 ‘a moverse—

desfavorablemente para las remuneraciones en la década de " ~

1960, en’él‘segundo periodo revierte la'tendqncia, a.lo que-~
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contribuyé la accidén de los sindicates (los mayores de la in

dustria) y los efectos de !a polltica salarial.

Para ¢l sector 111 resalta, en primer término, la calda
de {os ingresos de ios trabajadores por cuenta propia, a la-
vezr que una aparente redistribucién de! ingrese a Ffavor de -
los asalariados. Estas tendencias pueden deberse a dos cau-
sas: 1) a la incapacidad de los autoempleados para mantener~
ta competitividad frente a la expansién de las empresas capi
talistas, més productivas y tecnificadas; 2) puede pensarse-
en una cierta tendencia al incremento de! emplieado usatlaria-
do, al menos en las actividades modernas del sector, correla

tivo a Ja disminucibn de las empresas familiares.

Las ramas mas dinémicas del sector, al mismo tiempo las
mas modernas ~cemunicaciones y transportes—-, presentan una -
tendencia a concentrar e ingreso en los afios 60 en favor de
fas utilidades, misme que se revierte pera el caso de las co
municaciones en el quinquenio siguiente. Para el resto de -~
las ramas, operé permancntemente  cierta redistribucién en -

favor de Jos asalariados.

Por otro lade, para todo el sector el edp]co crecid ra-
pidamente, particularmente para las ramas de otros servicios
¥ esbarcimiento, donde la productivided tiene tasas negati--
vas de'crecimiento, lo gque se relaciona directamente con la-
tiamada “terciarizacién” de la economia, es deéir. porvlag -
caracterfsticas de las actividades incluidas cn estas rémas,

puede esperarse que en ellas. se refugie un gran nimerc de' -
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trabajadores expulsados del campo, dada la baja calificacién
y equipamiento de capital requeridos en estas actividades de

baja remuneracién.

En contraste, en las ramas modernas la productividad -~
crece rapidomente, y al igual que en la industria, es el po-
der sindical y el grado de concentracién de la rama lo que -
determina el destino de las ganancias de productividad. Asi,
en la rama de comunicaciones, donde cxisten sindicatos gran-
des, los incrementos de productividad pueden ser ganados por

e} factor trabajo.




CUADRO 1
MEXICO: PARTJCIPACION DE LAS CATEGORIAS OCUPACIONALES EN LA POBLACION ECONOMICAMEN
TE ACTIVA REMUNERADA Y EN EL INGRESO: 1950, 1970 y 1975.

PARTICIPACIOQONES

CATEGORIA OCUPACIONAL 19350 19790 1975
PEAR INGRESO PEAR INGRESO  PEAR - |INGRESO

Empresarios 6 51.16 6 58.12 [ 58.55
Trabajadores asalariados 53 22.77 67 29.98 70 31.27
Trabajadores por cuenta propia 41 26.07 27 11.90 24 10.18

FUENTE: SEPAFIN, Subdireccibén de Programacidn Industriat: Distribucién del

ingreso en México (borrador).

gIt
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CUADRO  1.A
DISTRIBUCION SECTORIAL DE LA ECONOMIA

Sector 1: Actividades primarias
) 1. Agricultura
2. Ganaderfa

3. Silvicultura, caza y pesca

‘Sector Il: Industria
1. Industrias Extractivas (minerfa)
2. 'Energéticos
" 2.1 Petrsleo

2.2 Electricidad

3. Manufacturas
3.1 Bienes de consumo no duradero
3.2 Bienes jntermedius o
3.3 Bienes de consumo durable y de qapitélbr

4.  Construccién

Sector'lll: Sector terciario
1. Transportes .
2. Comunicaciones

3. Comercio

4. 'Otros servicios

FUENTE: Fidel, Aroche y Luis Migiel Galindo, “Praceso de
T vlnéustrializgci&n y Diétribucfén'aeli{ngéesé énf_"'
México” Tesis de’Licénciatura)»Facultad‘dcféc§4ﬂ
nomia UNAM, 1985. p. 121. S




CUADRC 3

PARTICIPACION PORCENTUAL DE SUELDOS O UTILIDADES EN EL - INGRESO TOTAL DE LA RAMA.

TASAS DE CRECIMIENTO CRECIMIENTO DE LA PARTICIPACION PORCEN

DE LA PRODUCCION

PRODUCCION BRUTA

TUAL EN LA ESTRUCTU-

BRUTA. RA DEL EMPLEO.
R A M A 1960 1970 1960 1970 1960 1970
1) Agricultura 99.99 99.56
- Sueldos y salarios 26.81 25.81
- Uti lidades 73.01 73.71 5128 8.2 5-4
2) Ganaderia 99.91 99.90
- Sueldos y salarios 15.19 28.68 -
2 Utilidades 84.73 71.23 121.43 4-7‘ 4.5 54.6 41.9
3) Silvicultura, caza
y pesca 95.00 94.90
- Sueldos y salarios 23.00 44.20
- Utilidados 72.00 50.7 53-21 0.8 9.5
4) Minerfa- 99.60 93.20
. - Sueldos y salarios 34.90 32.60 caa
- Uti lidades 64.70 61.20 37.14 2.5 t.5 1.3 0.7
5) Petrélco y coque 87.08 96.38
-. Sueldos y salarios 29.25 13.27 b
_ Utilidades ‘ 57.83 83.11 111.83 3.3 3.0 - .07
6) Productos alimenti-
cios - . 98.30 95.20
- Sueldos y salarios 33.0 26.30 :
- Uti lidades 65.30 68.950 157.18 9.7 11.0

oz




7) Bebidas 87.08 87.40
- Sueidos y salarios 29.25 36.10

~ Utilidades 57.83 51.30 129.28 1.8 1.8
8) Tabaco y sus produg
tos . 56.1 39.8
- Sueldos y salarios 13.20 17.20
- Uti lidades 42.90 22.60 57.83 0.6 0.4 13.8 17-7
9) Textiles 94.80 97.30
~ Sueldos y salarios 54.30 45.80
- Utilidades 44.50 51.50 92.70 2.7 2.2
10) Calzado y prendas
de vestir 99.90 96.50
-~ Sueldos y salarios 43.30 37.50 :
- Uti lidades 56.60 59.00 128.51 2.8 2.8
11) Madera y corcho 99.90 97.20
- Sueldos y salarios 25.20 33.30
- Utilidades 74.80 63.90 215.17 0.8 1.1
12) Papel, cartén y sus
derivados 99.90 95.60 .
- Sueldos y salarios 45.60 - 40.30 .
- Uti lidades 54.40 55.30 209.89 0-8 1.1
13) imprenta y editorial 99.90 95.80
-~ Sueldos 'y salarios 54.00 53.30 ]
- Utiltidades 45.90 22.50 136.05 0.7 °-8
14) Cuero ‘y sus productos 99.90 96.90
-~ Sueldos:y salarios 43.20 50.80
- Uti lidades 56.70 46.10 40.61 0:5 0.3
15) Hule y sus productos 96.90 87.60
" ="Sueldos y 'salarios 28.70 28.10 185.27 » 0.4 0.5

- Utilidades . - 68.20.  59.50




16)
17)

18)
19)

20)

21)

Quimica farmacéutica
Sue ldos y salarios
tUtilidades

Productos de minera-
les no mctéalicos
Sueldos y salarios
Uti lidades

Metalicas béasicas
Sueldos y salarios

Uti lidades

Productos metalicos

- Sueldos y salarios

Utilidades

Maquinaria ¥ equipo
Sueldos y salarios
Uti lidades

Equipo de transporte
y automotriz

- Sueldos y salarios

22)

23)

Uti lidades
Manufacturas diversa

Sueldos y salarios
Uti lidades

Cons truccién

~.Sueldos y salarios

24)

Utilidades

Electricidad
Sueldos y salarios
Utilidades

99.70
40.00
59.70

97.70
45.00
52.70

99.90
40.60
50.50

100.00

49.80
50.20

99.90
40.60
59.30

93.00
46.60
46.40

99.20
47 .80
51.40

87.00
29.20
57.80

86.00
51.10

34.90

94.50
39.00
55.50

84.50
37.10
47 .40

95.60
41.70
53.90

95.60
47.70
46.10

95.40
46.60
48.80

92.60
39.90
52.70

93.80
44.40
49.80

90.00
61.90
28.10
85.60
41.10
44.50

191.57

218.95

244.93

254.44

432.89

297.13

330.13

145.22

152.95

2.7

1.3

1.6

6.4

0.8

3.5

2.8

1.2

6.9

T



_FUENTE Fldel, Aroche y Luis Mlguel Galmdo,

Industr'lallzaclén v op- cit. p. 123

25) Comercio 91.42 91-52 .
-~ Sueldos y salarios 9.98 20.2 :
- Utilidades 81.48 71.31 77.45 22.6 17.6 9.5 9:8

26) Transporte 98.97 99.64

- Sueldos y salarios 64.90 45.34

- Utilidades 33.87 54.30 260.65 2.6 4.2
27) Comunicaciones 93.54 90.9%

- Sueldos y salarios 63.70  42.90

- Utilidades 29.84 48.81 163.04 0-4 0-5
28) Restaurantes y hote_

les 94.68 99.63

~ Sueldos y salarios 46.35 45.34

- Utilidades 48.33 54.29 181.45 2.0 25
29) Servicios financie-

ros 99.99 99.22 i

~ Sueldos y salarios 52.59 64.14 - c

Z Utilidades 17.40 35.03 89.82 1.8 1.5} 13.6 17'7'
30) Otros servicios 99.20 97.0

-~ Sueldos y salarios 25.90 33.60 120.90 12.5 3.4

CTOTAL 95.20 94.9%

- Sueldos y salarios 27.60 33.80

- Uf:l"_idades 67.90 61.10 127.81 »100 100 ‘ 100 '1.00
ai No existe como rubro separado b: Incluye a las personas ocupadas en la ind. delpetrélco. .
e Incluye a las personas. ocupadas en la admm:str'acr6n publnca. . T

tmo
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CUADRO 4
CLASIFICACION DE LAS RAMAS DE LA INDUSTRIA
MANUFACTURERA POR EL TIPO OE BIEN QUE PRODUCEN

GRUPO 1. Industrias productoras de bienes de consumo durade-
ro
1.1 {Industrias de alimentos
Rama 8: carnes y lacteos
Rama 9: harinas y nixtamal

Rama 10: otros alimentos

1.2 1lndustria de bebidas
Rama 11: bebidas

1.3 Industria del tabaco

1.4 lIndustria textil
Rama 13: textiles de fibras blandas
Rama 14: otros textiles

Rama 15: calzado y vestimenta

1.5 Industria de la imprenta y editorial

Rama 18: imprenta y editorial

1.6 fndustria del cuero
Rama 19: cuero

1.7 Industria quimica y petroquimica
Rama 24: jabones y detergentes
Rama 25:  farmacéuticos

" Rama 26: perfumes y cosméticos
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GRUPO 2: I ndustrias productoras de bicnes intermedios

2.1 tindustria de la madera y corcho
Rama 16: madera y corcho

2.2 Ipdustria del papel
Rama 17: papel

2.3 Industria del hule
Rama 20: productos de hule

2.4 Industria quimica, petroguimica
secundaria y simi lares
Rama 21: quimica basica
Rama 22: petrnqufmica It
Rama 23: fertilizantes
Rama 27: otros quimicos

2.5 industrias del cemento y vidrio
Rama 28: cemento y vidrio

2.6 Industrias metéalicas

Rama 29: metélica basica

GRUPO 3: industrias productoras de bienes de consumo
. durable y bienes de capital

3.1 Industria de productos metélices
Rama 50: prodqctos met&licos

3.2 lIndustria metal-mecénica
Rama 31: metal-mecénica

3.3 Industria de maquinaria eléctrica

‘ Rama 32; maquinaria eléctrica

3.4  Industria del equipo §e transporte
Rama 33: equipo de transporter

‘3.5 Otras manufacturas

Rama 35: otras manufacturas

" FUENTE: ibidem.




CUADRO 5

TASAS DE CRECIMIENTO DEL PRODUCTO INTERNO BRUTO TOTAL POR SECTORES
1930 - 1978

1930 1940 1950 1960 1970 1950 1955 1960 1965 1970 1975
1940 1950 1960 1970 1978 1955 1960 1965 1970 1975 1978

Producto interno bruto 3.9 6.0 6.1 7.0 5.1 6.5 5.7 7.1 6.9 5.6 4.1

1. Sector primario 4.1 5.8 4.1 3.7 2.3 4.8 3.5 4.7 2.7 1.7 3-3
2. Mineria -2.2 0.0 2.9 2.2 2.9 2.3 3.5 1.0 3.3 3.6 1.7
3. Industria 4.4 7.4 7.4 9.1 6.5 7.3 7.6 9.0 9.2 6.6 6.3
3.1 .Petréleo y petroqui
mica 2.0 7.1 7.6 9.5 9.7 1.6 14.0 9.4 9.6 7.5 13.5
3.2 Manufacturas 4.6 7-1 7.3 8. 5.7 8.5 6.2 9.2 8.6 5.9 5.3
3.2.1 Consumo no du .
radero n.d’ n.d 6.1 6.9 4.5 7.7 4.6 6.9 6.9 4.4 4.8
3.2.2 |ntermedios n.d n.d 4 10.5 6.9 9.4 9.4 10.2 10.7 7.4 5.9
3.2.3 Consumo dura-
dero n.d n.d 11.8 14.8 7.9 13.2 10.3 18.3 11.3 9.3 -5
3.2.4 Capital n.d n.d 9.5 12.3 4.6 11.6 7.4 14.8 9.9 4.2 - 5.
3.3 Construccién 5.2 10.0 7.3 83 6.2 5.5 9.1 6.9 9.7 8.3 2.
. 3/4 Electricidad 8.8 5.7 9.3 13.6 8.5 6.4 12.2 13.0 14.1 8.6 8.
4. Sector terciario 4.3 5.7 6.2 6.8 5.2 6.9 5.5 7.0 6.7 5.9 2.

FUENTE: Hernandez Laos, E. y Boltvinik, J\i.n]i_o, op. cit.

0T



CUADRO 6

ESTRUCTURA DEL PRODUCTO INTERNO BRUTO POR SECTORES DE ACTIVIDAD, 1930-1978
(PORCENTAJES EN BASE A PRECIOS DE 1960)
SECTORES 1930 1940 1950 1955 1960 1965 1970 1975 1978
Producto interno bruto 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
1. Sector primario 19.1  19.4 19.2 17.7 15.9 14.2 11.6 9.6 9.4
2. Mirerfa 6.8 3.7 2.1 1.7 1.5 1.1 1.0 0.9 0.8
3. Industria 20.4 21.4 24.4 25.3 27.7 30.2 33.5 35.0 37.2
3.1 Petréleo y petroqui- )
ca 3.2 2.7 3.0 2.3 3.4 3.8 4.3 4.7 6.0
3.2 Manufacturas 14.5 15.4 17.1 18.8 19.2 21.1 22.8 23.1 23.8
3-2.1 Consumo no dura

dero n.d n.d 12.1 12.8 12.1 12.0 12.0 11.3 11.5
3.2.2 Intermedios n.d n.d 3.4 3.9 4.6 5.3 6.4 6.9 7.3
3.2.3 Consumo duradero n.d n.d 0.8 1.1 1.4 2.3 2.8 3.3 3.4
3.2.4 Capital n.d n.d 0.8 1.0 1.0 1.5 1.7 1.6 1.6
3.3 Construccién 2.2 2.5 3.6 3.5 4.1 4.0 4.6 5.2 5.0
3.4 Electricidad 0.5 0.8 0.7 0.7 1.0 1.3 1.8 2.1 2.3
4. Sector . terciario 53.8 55.5 -54.3 55.3 54.9 54.4 53.9 54.5 52.6

FUENTE: lbidem.

Lz



CUADRO 7
CARACTERISTICAS DE LA INDUSTRIA MANUFACTURERA

TASA DE TASA DE RELACION INDICE DE
CRECIMIENTO CRECIMIENTO CAPITAL CONCENTRACION
GRUPO, |NDUSTRIA DEL PRODUCTO DE LA PRODUCTO

ILNTERNO BRUTQ__PRODUCTI VIDBAD__1970 1975 1970 1975

GRUPO I
1.1 Alimentos 3.9 1.6 .560 .687 . .395 412
1.2 Bebidas 5.0 2.9 .880 .724 .329 487
1.3 Tabaco 0.6 1.8 .605 .469 .612 .551
1.4 Industria textil
1.4.1 Textiles 5.1 8.9 1.057 1.142 .311 .327
1.4.2 Calzado y vestido 6.5 5.6 .637 .637 .263 .287
1.5 tmprenta y editorial 5.0 5.7 .860 .755 .229 . ..256
1.6 Cuero 1.4 4.4 .725 .639 .298 .280
GRUPO {1
2.1 Madera y corcho 4.2 3.0 .892 .858 .290 .241
2.2 Papel 2.9 0.6 1.042 1.151 .296 .309
2.3 Hule 8.4 3.2 .589  .808 ' .608 .527:
2.4 Quimica 8.0 4.6 .935 1.002 .297 .375
2.5 Cemento y vidrio 10.0 6.3 1.337 1.305 ~ .459 .468
2.6 industrias metélicas 6.5 3.3 752 1.071 . 504 .573
GRUPO 111
.1 Productos metalicos 1.9 ~0.4 .868 .786 .306 .291
.2 Motal-mecénica 6.4 -4.1 .937 .832 .348 - .373
.3 Maquinaria eléctrica 6.0 1.1 .782 .620 .316 . .352
.4 Transporte 11.7 4.7 .755 .874 .709 .729:
.5 Otras manufacturas 0.1 4.7

[ARANAEANR]

1.040 .883. .440. .465
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CAMBIO EN

WWWWWR DNONNONG m-

CAMBIOS EL NUMERO ’
EN EL - DE ESTA-~ PARTICIPACION DEL
MARGEN DE GANANCIA EMPLEO- BLECIMIEN CAPITAL PRI VADO -
GRUPO O, INDUSTRIA 1960 1970 1975 1970-1975 TOS 1970~ NACIONAL =
1965 1970 1975
GRUPO I
1.1 Al imentos 1.362 1.276 1.250 3.4 9.1 85.4 72.2 74.8
‘1.2 Bebidas 1.487 1.359 - 1.553 2.0 ~26.0 87.4 69.8 88.0
1.3 Tabaco 2.237 2.449 2.602 -19.1 -9.5 34.1 3.2 60.1
1.4 Industria textil
1.4.1 Textiles 1.365 1.569 1.687 -24.0 -20.4 92.1 79.0 91.4
1.4.2 Calzado y ves-
tido 1.330 1.609 1.757 -24.1 -23.1 96.3 92.2 94.0
.5 Imprenta y editorial 1.235 1.316 1.499 -11.5 3.6 90.8 90.6 89.0
6 Cuero 1.345 1.465 1.359 -6.1 -22.2 97.1 95.3  94.0
RUPO. 11
.1 Madera y corcho 1.744 1.491 1.444 ~4.0 -17.0 95.4 84.5 77 .1
.2 Papel 1.299 1.115 1.231 4.3 -15.7 73.4 61.0 76.3
<3 Hule 1.785 1.610 1.429 -14.2 -87.0 27.6 36.1 3.9
.4 Quimica A 1.615 1.456 1.279 22.5 -1.6. 32.9 42.6 43.0
.5 Cemento y vidrio 1.361 1.362 1.320 10.3 3.9 72.3 74.6 65.2
.6 Industrias metalicas 1.115 1.191 1:239 14.1 6.3 51.1 24.0. -47.5
RUPO 111 .
<1 Productos met&licos 1.163. 1.266 1.401 2.9 12.9 71.2 75.2 75.1
.2 Metal-mecénica 1.508. 1.678 1.774 31.5 0.9 48.3 46.8. .43.3
.3'Maquinaria eléctrica 1.500- '1.521 1.232  -36.9 32.6 56.6.  49:.9 .39.5
.4 Transporte - 1.152° "1.259 '1.183 ~48.3 5.9 43.3 17.9 14.5
.5 Otras manufacturas 0.865 1.020 .1.287 44.5. -11.0; 84.9 166.9 54.4

fézt'



’ PARTICIPACION DE EMPRESAS PARTICIPACION DE EMPRESAS
_GRUPO O INDUSTRIA EXTRANJERAS PUBLICAS

1960 1970 1975 1965 1970 1975

GRUPO )
1.1 Alimentos 6.3 21.5 16.8 8.3 6.3 8.4
1.2 Bebidas 12.4 30.0 11.8 - 0.2 0.2
1.3 Tabaco 65.9 96.8 7.0 - - 32.9
1.4 Industria textil

1.4.1 Textiles 4.6 15.3 9.0 3.3 5.7 8.4

1.4.2 Calzado y vestido 1.8 6.2 77 1.9 1.6 0.9
1.5 Imprenta y editorial 8.2 7.9 10.2 1.0 2.1 0.8
1.6 Cuero 1.0 3.7 6.0 1.9 1.0 -
GRUPO 1!
2.1 Madera y corcho 0.6 7.9 10.8 4.0 7.4 12.1
2.2 Papel 21.2 32.9 15.8 5.4 6.1 7.9
2.3 Hule 72.4 63.9 60.1 - - -
2.4 Quimica 63.2 50.7 50.1 3.9 6.7 6.0
2.5 Cemento y vidrio 27.0 20.8 . 31.2 0.7 4.6 3.6
2.6 Industrias metélicas 20.3 46.6 23.9 28.6 29.4 28.6
GRUPO 111
3.1 Productos metalicos 28.8 26.6 18.6 - 4.2 6.3
3.2 Metal-mecanica 47.8 52.1 54.9 3.8 1.1 1.8
3.3 Maquinaria eléctrica 43.4 50.1 56.2 - - 4.3
3.4 Transporte 47 .4 64.0 65.2 9.3 18.1 20.3
3.5 Otras manufacturas 15.1 33.1 44.8 - - 0.8

FUENTE: . Jacebs, Eduardo’'y Martinez, JesGs, "Competencia y.concentracién;: el caso’del seg
tor. manufacturero, 1970~1975”, Economia mexicana, nim.2, CIDE, México, 1980 :
Roces’ Dorronsoro, Carlos. y Jiménez Jaimes, Félix O., op. cit.

o€



CUADRO 8
EMPLEO POR SECTOR ECONOMI!CO

TOTAL

Aghopeéuario, silvicultura y pesca

Minerfia

Industria manufacturera

Construccién

Electricidad

Comercio, restaurantes y hoteles

Transportes, almacenes )
Sepvicios financieros, seguros y bienes inmuebles

Servicios comunales, sociales y personales

15

1975
296 100.0
655 30.5
184 1.2
002 13.1
151 7:5
49 0.3
267 14.8
602 3.9
282 1.9

26.8

104

.FUEN;I'E: Secre;tar-fa de Pr-ogramacién'y’Presup'uesto, Sistema de Cuentas

Nacionales.

1 e
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CAPITULO " Ill: LOS EFECTOS DE LA INFLACION SOBRE LA
DISTRIBUCION DEL {NGRESO.

1. La politica econbémjca a partir de 1983.

En este ceplitulo se reGne un conjunto de evidencia empf
rica sobre el fendmeno inflacionario, buscando destacar su -
impacto diferencial en los distintos grupos de bienes, estra
tos de ingreso y rubros de gasto de consumo.  Asimismo, se -
presenta la evolucién de los salarios minimos y las conse- -
cuencias sobre los niveles de vida que ha ocasionado la eri-

sis econémica.

La exﬁlosién infiacionaria que vive el pais desde 1982,
constituye uno de sus rasgos definitorios por sus efectos 52
bre el conjunto de la poblacién y por el lugar privilegiado-
que la lucha contra eclla -infructuosa hasta ¢! momento- ha -

.ocupado en el esquema de politica econbémica con gue se ha .

querido enfrentar la crisis.

A partir de la crisis financiera del petréleo de 1982, -
"la administracién de J. Lépez Portilic instrumenté una polf-
tica de estabilizacién que fue continuada y profundizada por

el gobierno de Migiue! de la Madrid (1), a partif de i afio . de

(1) Ros, Jaime, “Crisis econémica y politica de estabiliza--~
cibn en’Méxicp" en Revista Investigacién Econfmica, nam.

1168 ‘abr-jun 1984, FE. UNAM.




133

1983 y hasta nuestros dias (en fupcidn de fa firma de un con

venio del gobierno mexicano con el Fondo Monetario lnterna--

cional).

La nueva estrategia buscaba sentar "bases sé&lidas” para
un nueveo despegue econdmico nacional. Dichas bases "estruc- -
turales” consistian Fundamentalmente, segin el diagnéstico —
del nueve gobierno, en: a) reducir en forma continua y acelg
rada la intervencién del Estado en ja ecanomfia, pues ésta es
fa fuente de todos los desequi librios y de la crisis que hoy
vivimos, b) dar confianza ¥y dejar en manos del sector priva-
do nacional e internacional el funcionamiento cconémico del-
‘pafs. A partie de esta nueva "base estructural” se genera--

ria un crecimiento firme y sostenido en pocos afios.

Con este fin, la estrategia global se plasmé en dos do-
cumentos: a) para e! corto plazo se instrumentarfa el Progra
ma fnmediste de Reordenacién Econdmica (PIRE), y b) para el

;ﬁediano_y fargo plaio se establecid una estrategio de "cam——
bio estructural”, contenida en cl Plan Nacienal de Desarrb—f‘

1o 1983-1988 (PND).

La concepcidn general explicita en el diagnéstico de la
'cﬁisis seg&h el equipo gubernamental, es la-de qué esta utti
_ma ha sido el resultado de una dnstorS|6n generalczada en el
‘—suatema de precios rclatqvos, debida. fundamentalmente & la =
Vexcesrva intervencién del Estado. En este sentido, la pr07~
puesta basnca que gufa toda su accidén es la 'de establecer un

slstema de precios real:stas en todos los ambi tos.
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La politica econdmica propuesta en estos documentos bus
ca alcanzar esencialmente los tres objetivos siguientes: la
reduccién del déficit pablico, la disminucién del déficit ex
terno y la desaceleracién de {a tasa de inflacién, para fo -
cual define con claridad tres instrumentos de polfitica, a sa

ber: las polfticas fiscal, cambiaria y salarial (2).

La politica fiscal busca reducir el déficit publico por
la via de! aumento de los precios y tarifas de los bienes y
servicios que el Estado prOporﬁiona, y la contracciédn drésti
ca del nivel del gasto pGblico en términos reales. En el as-
pecto tributario, cabe sefalar la ausencia de una reforme im
positiva profunda que modificase la tradicional regresividad
del sistema mexicano (esto es, la recaudacién tributaria des
cansa en gran medida sobre los impuestos indirectos, IVA por

ejemplo, los cuales afectan de igual manera a individuos de

ingresos dispares).

A la polltica cambiaria se le asigné la tarea de recupe
-rar la soberanfa cn el mercado cambiario, y a la vez mejorar
'la balanze de ‘pagos, para lo cual se planted la instrumenta-
clén de un tipo de cambjo realista. Duranté estos afos. el -
tipo de cambio ha peﬁmanecido subvaluado de manera permanen-
fe, aunque no siémpre en la misma magnitud, encareciendo dc
esa manera las umportacnones y el pago a los servncnos del -

exterior. La politica camblarla implica ademﬁs un deterioro ’

(2) vlbidem.
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constante de los términos de intercambio, por lo que sus - -
efectos en la economia han sido inflacionarios y contraccio-
nistas. Por otro lado, puede afirmarse que tampoco ha sido-
suficiente para controlar o evitar la constante fuga de capji
tales y, con ello, |a descapitalizacién y la recesién econb-

micas.

La grave recesién inducida por la poifltica ccondmica -
(el PIB decrecié en 5.3% en términos reales durante 1983), -
se reflejé en la balanza comercial que arrojé por primera -
vez en muchos afios saldos superavitarios. Estos, son conse-
cuencia del estancamiento y no propiamente de la accidn de -
la polTtica cambiaria de estos afios, la cual por tanto poco-
tiene que ver con el superavit o déficit de una economia de-
pendiente como la mexicana, dadas las caracteristicas estruc

turales ya seflaladas.

La polftica salarial ha sido el pilar fundamental de la
lucha contra.la inflacién, sin los resultados esperados por-
el équipo gubernamental, pues las tendencias generadas por -
la propia recesién y por |as medidas de polifica econémica ~
antes descritas llevaron a la inflacién a una dinamica casi-~
incontrolable. E! resultado ha sido un deterioro- acelerado-
de! salario real, con la consiguiente disminuéién de la de-~

ménda agregada.

_.De lo expuesto, se. puede pensar que gran parte de la'ex
‘pjicaéién de la crisis actual reside en el tipo de politica~

“~'econbmica, la cual -es in;truméntada\qn funcién del:diagnést
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co que se hace de problemas tales como la inflacién, el des-
equi librio externo, el déficit fiscal, etcétera, y que busca
soluciones sobre la base de privilegiar el funcionamiento -

de | mecanismo de! mercado.

Por otro lado, el crecimiento econbmico es un objetivo-
que se ha subordinado al cumplimiento de una meta bésica del
actual gobierno: elrpago del servicio de fa deuds exteﬁﬁa. -
Dicho pago signific6é en 1985 practicamente la mitad del gas-
to pbesupuastado, con ef consiguiente desvio de recursos que
afecta severamente rubros tales como el gasto en inversién y

con ello las posibilidades de crecimiento.

En sintesis, la polltica econémica seguida hasta hoy -

(al menos hasta antes de la enunciacién dai:Plah de Aliento-
y Crecimiento) ‘ha llevedo a la actividad econémica hacia una
profunda recesi6n y aceleracién de la tasa inFIacionaria de~

bido a las contradictorias medidas contenidas. en la estrate-

gia global. EI camino hacia la recuperacién -del crecimiento

"supqhe como premisa fundamental el desplazamiento del pago -
aé,la deuda externa como eje de toda la cstrbtegié ééguidé‘—

.. hasta hoy.

"2 La'deuds. externa.

an lugar a dudas, la deuda externa se ha convertudo, -~

'_en uno de los - prlnclpales problemas a enFrentar en nuestros-

'dfas. Tradnc;onelmente el endeudam:ento con el exteraor ‘ha= 7"
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bfa tenido como funcién solventar el déficit externo, al « -
constituirse en un elemento de apoyo al mantenimiento del ni
vel de actividad econémica. Sin embargo, a partir de 1982 -
la deuda externa pasa a ser la preocupacién principal que sy

bordina a las demfis medidas de polftica econémica.

El peso de la deuda piublica externa en ¢! transcurso de
los afios ha venido a ser una de las mayores limitaciones al
crecimiento econdémico. La liquidez internacional de los - -
afios ‘setenta indujo a los paises subdesarrollados a endeudar
se ilimitadamente, tendencia de la cual Mé&xico no quedd exen
to, respaldado por el auge petrolero. Algunas de las carac-
ter{sticas que asumié el endeudamiento fueron, en particular,
su amortizaci6n en el largo plazo, su privatizacién -es de-~
cir, dada la liquidez financiera y la facilidad crediticia,—
el endeudamiento externo se hacia con la banca privada en Ju
gar de hacerlo con organismos financieros internacionales~ -
ademés de la llamada norteamericanizacién debidoe al predomi-

nio de [os bancos de ese pais.

A partir de los ochenta, la tendencia al endeudamiento-
externo se profundiza, asumiendo caracterfisticas méas adver—-
sas .para nuestro pals porque Jlos montos por concepto de ser-
vicio sc elevan como resultade del alza en las tasas de inte

‘hés a partir de 1979. ' ‘

.Un elemento externo que incidié fuertemente en el endeu
damiento de este perfodo, lo constituye la reduccién de los

precios internacionales del petréleo, lo cual obligé al Esta -
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do a incrementar su deuda para resarcirse de la pérdida de -

divisas.

La fuga de capitales es otro fenémeno que cobra gran reg
levancia en la explicacién del cndeudamiento de 1980-1981. -
Esta ha sido Ffinanciada en gran medida con endeudamiento pg
biico, a fin de proveer las divisas necesarias para preser—--—
var la confianza cn la moneda nacional ante los crecientes -

embates especulativos en su contra (3).

El acelerado crecimiento de la deuda péblica llegd a -
traducirse en 1985 en un monto de mas de setenta mil millo~-
nes de d6élares, esto es, casi las tres cuartas partes de la-

deuda externa total.

Actualmente, el Ffinanciamiento externo ya no se dirige-
a aumentor el gasto pGblico, sino que se destina en gran me-
dida al pago del servicio de la deuda cuyo monto se ha mante
nido por arriba de los diez mil millones de délares anvales-
desde 1982, lo que significa una carga enorme para el pais -
y, lo que es peor, sacrifica sectores prioritarios y provoca
la reduccién de recursos destinados al bienestar social y {a
inversion productiva. En 1970, e! servicio de la deuda re--
presentéd 9.8% del presupuesto federal, mientras ¢l gasto so-

‘cial ascendia al 23.8%; en 1985, el servicio incrementa su -

(3) Aguilera, Manuel, "La crisis mexicana: un ensayo de in—-—
terpretacién financiera”, en Revista Investigacién Econg

mica, nim. 169, jul-sep 1984, FE, UNAM.
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participacién en 119.3% y el gasto social se reduce a 12.3%-

(4).
3. La inflacién-

Durante el |lamado “Desarrollo Estabilizador”, una de -
las caracteristicas de la economia mexicana fue la relativa-
estabilidad de precios, cuyas tasas sec mantuvieron en un di-
gito; la década de los sctenta en cambio manifiesta una ten~
dencia permanente y progresiva hacia el fentmeno inflaciona-
rio, como resultade de una conjugacién de presiones tanto in

ternas como externas,

A partir de 1973, la tasa de inflacién supera |a tasa -
promedio de la década de los sescnta, presentandose por pri-
mera vez un aumento salarial de cm;rgencia Y un programa an-
tinflacionaric por parte de |la SHCP. La tendencia ascenden
te se mantuvo hasta alcanzar en 1977 un 29% de ineremento -
anual, nivel que tendi6 a permanecer m&s o menos constante =

hasta 1981.

Sin embargo, debido a los graves problemas que enfrenta
la economia . mexicana a partir de 1982, y que condujeron a. la
peor recesion de los Gltimos cincuenta afios, la inflacién =~

ltega a niveles sin precedéntes de practicamente 100% anual,

(4) Bolivar, Augusto, “Crecimiento, salarie y gasto social,-

en Revista Ei Cotidiane, ndm. 12, UAM-A.
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pasando a ser una de las presiones ma&s fucrtes para el mane-

jo de la economia nacional.

Las causas de la inflacién a {o largo de los Gitimos -
quince afios han variado, pues a principios de la dééada de -
los setenta aquélia se explicaba fundamentalmente por un al-
to contenido importado (5), donde el mecanismo de transmi- -
sién fue el incremento en los precios de los alimentos y ma-
terias primas que tenfan que adquirirse en el mercado exter~
no debido a la pérdida de la autosuficiencia alimentaria. -~
Desde finales de la déceda pasada el elemento relevante para
la explicaci6én de la evoluci6n de la tasa inflacionaria ha -
sido el incremento de los costos financieros (6) derivado -~
del aumento en las tasas de interés interpas (siguiendo la -
evolucién de las tasas internacionales, crecientes a partir-

de 1979).

La presente administrecién se planteé como uno de sus -
objetivos basicos el control de la inflaci6bn, debido a que -
ello constituye un requisito necesario para el manejo y efeg
tividad de las demas medidas de politica econdémica. Sin em-

bargo, el diagnéstico que se hacfa de la inflacién al preten

{5) Ros,. Jaime, "Inflacién: la experiencia de la década de -

» los setenta”, en Desarrollo y Crisis de |a Economfa Mexj
cana, Lecturas de el Trimestre Econémico, nam. 39, FCE,

(6)77La evolucién reciente 'y las perspectivas de’ la-econo-~-

mfa mexicana” en Revista Economia Mexicana, nGm. 3, CIDE;

México, 1981.
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der atacarla por el lado de la demanda (mediante la pollftica
salarial restrictiva y una polfitica de precios realistas) ha
conducido al incumplimiento y fracaso de la estrategia de es

tabilizacién.

Dicho fracasc es el resultado, entre otras razones, de
las contradicciones presentes cntre objetivos e instrumentos
de la actual polltica ccondmica que, lejos de reducir la in-

ftacién, la ha retroalimentado.

Un diagnéstico alternativo,de la inflacién, la explica-
como resultado de las condiciones de la estructura producti-
va. A partir de esta idea, se puede afirmar que en la econo
mia.nacional existen varias formas de fijar los precios se—-
gin las caracteristicas de cada uno de los sectores produc~-
tivos y de las empresas que allf operan. Sin embarge, sien-
do la industria la actividad productiva mas importante, es -
necesario resaltar las caracteristicas de la formacién de -

los precios en este sector.

Dado el poder oligopdlico de las empresas que opéran en
ta industria, la Fijacién de precios se hace en funcién de -
‘la hipétesis del precio-costo normal (7) segtn la cual las -
empresas afiaden a sus costos normales de produccién un mar--
gen (mark-up) de ganancia estable. En este sentido, los pre
cios en e} sector en general suelen ser insensibles enfe las

varipciones de la demanda, por lo cual una politica de defla

“(7) Ros, Jaime, “Inflacién ... op; cit.
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cién de la demanda agregada no lleva necesariamente a una re

duccién de precios.

A partir de 1982, la polftica econbmica incide en el -
ritmo de la tasa de inflacién cuando menos en dos sentidos:-
1) la politica cambiaria impacta directamente los costos en-
que incurre la empresa, y 2) la politica de saneamiento fis-
cal se traduce también en un continuo incremento de los pre-

cios.

En funcién de la forma de fijacibn de precios y del im-
pacto que tiene la politics econémica sobre los mismos, se -
-ha generado una dinémica casi auténoma de la inflacién. Es-

- ta dindmica ha sido denominada “Inflacién lnercial”, caracte
rizéndose por el abandono ‘de los costos histdricos o de repg
sicién en la fijacién de precios y su reemplazo por tos cos-
tos esperados, es decir, las expectativas de los agentes, so-
bre los precios futuros pasan @ ser un insumo més en la fija
cidn de los precios actuales. Cabrfa afadir que lo anterior .

no anula el carécter estructural de la inflacién.

4. Los salarios.

La explosi6n ‘inflacionaria que vivebgl pqlsfdésde'1982,
constituye uno de-sus rasgos.definitorios por éﬁsiéfeptos'qé
Ere elvconjunto de la pobfacién y por‘e| lugar pri?i!ggiqdd-'
‘que 'la lucha contra ella ha: ocupado en el es'quém‘a‘de_ p‘xoli't‘i—: :

ca econbémica con que se ha querido enfrentar:la crisis.




CUADRO 1
: INDICE DE PRECIOS AL CONSUMIDOR Y PRINCIPALES PRECIOS

1970 1975 (TASAS DE CRECIMI ENTO) (ESTRUCTURA DE PRECIOS RELATIvOS)?
1975 1980 1981 1982 1983 1684 1985 1970 .1975 1980 1981 1982 1983 1984 1985

tndice Nacional
de precios al - 12.0 21.0 28.0 58.9 101.9 65.5 57.7 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
consumidor

Salario nominal~ 2
promedio 17.3 24.5 33.4 55.1 48.5 56.854.0 69.4 87.4 100.0 104.2 101.7 79.5 70.8% 69.2
Precios externos

en moneda nacio- 6.7 23.0 18.3 1542 113.3 45.0 63.4 118.3 92.9 100.0 92.4 147.9 156.3 136.9 141.8
nal

Precios y tari--

fas del scctor -~ - - ~ - 24.7 72.4 144.3 75.2 51.0 -~ - - - 100.0 97.4 105.7 128.0 135.5 129.7
publico

Precios de .garan '
tia . - - - -36.835.1 78.7 97.4 60.0. -~ - - ~ 100.0 106.9 90.9 80.4 96.0 97.3 -
Precios al pro-- .

ductor controla- - - - - 23.2 57.5 114.1 76.9 54.9 - - - - 100.0 96.3 95.5 101.2 108.2.106.3.
dos

Precios al pro--

ductor no contro - - - - 28.8 53.9 104.1 60.3 53.9
l ados .

100.0 100.6 97.5 98.5 95.5 93.1.

‘l) Relacién entre el fndice de precios correspondiente y e

indice de precios generales
2) Datos estimados . - :

‘ger

Fuente: Banxico. |ndicadores .Econémicos.
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Como se puede apreciar en el cuadro 1, el fendémeno in-~
flacionario estd presente en- la escena econdmica nacional -
desde la primera mitad de la década de los setenta. Ademas-
de’ la notable aceleracién de la inflaci6én en los afios de cri
$is, una comparacién con ta década anterior pone en cyiden--
cia un hecho fundamental. Mientras que durante los setenta,
y hasta 1981, la inflacién est&d acompaiiada de un lento -pero
sostenido- crecimiento del salario medic real y de un proce-
so de revaluacién real del peso mexicano (s6lo interruﬁpido-
por le devaluacién de 1976), en la crisis actual se presenta
el fenémeno inverso en mucho mayor escala. EI salario medio
real se desploma, al tiempo que los precios externos medidos

en moneda nacional se disparan.

En los afios de crisis, y particularmente en 1982 y 1983,
la notable devaluacidn real dei peso y el alxza en los pre- -
cios ¥y tarifas de! sector piblico coadyuvan a‘elevar la tasa
de inflacién, a pesar de que Iosksalarios medios reéles se -
desploman hasta alcanzar en 1985 el nivel observado 15 afios~

antes.

Otros cambios importantes en la estructura de precios -
relativos que se observan en la crisis, son el sostenido cre
cimiento de los precios y tarifas del sector pGblico, la céL 
da,y posterior repuperéc;én de los precios de gérantfa{ v el-
crecimiento mas que proporcional de los precios sujetos a -~

control’ por parte de las autoridades.
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Como se muestra en la gréfica 1, si bien el salario mi-
nimo. legal real cac sistematicamente a lo largo de la crisis,
Ta brecha entre precios y salarios se énsancha de manera ver
daderamente notable entre el segundo semestre de 1982 y el -
mismo perfodo de 1983. La politica salarial qué dié lugar a
este fendmeno se resume en el cuadro 2. En la altima colum-
na de este cuadro se aprecia cémo los incrementos al salario
minimo acordados en las revisiones de enero y junio de 1983-

'represcnfaPOn menos del 50% de! aumento observado en los pre
cios al consumidor en el perfodo inmediato anterior.. Como -
sue le suceder después de perfodos de rezago notable de.los -~
salarios frente a los precios, el coeficiente de ajuste a la
inflacién pasada tendi6 a pecuperarse en. las negociaciones -
posteriores. Sin embargo, en la negociacidén inmediatamente-~
posterior al colapso de los precios petraoleros, la de. junio-
de 1986, fos salarios minimos legales volvieron a ré:agarsc—

de manera significativa frente al alza de los precios.
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GRAFICA No. 1
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CUADRO 2
NEGOCI ACIONES DEL SALARIO MINIMO, INFLACION Y AJUSTE SALARVAL 19080 - 1985

SEMESTRES " VARIACION Dét)SALARIO MINIMO  VARIACION DE Egg PRECIOS AL

CONSUMIDOR DESDE LA ULTIMA (1)/(2)

NEGOCIACION SALARIAL

(%) %)

1980 (enero) 17.5 20.0 0.88
1981 (enero) 30.9 26.8 1.04
1982 (enero) 34.0 28.7 1.}18
1982 (julio)? 30.0 32.0 0.94
1983 (encro) 25.0 50.7 0.49
1983 (junio) 15.4 35.9 0.43
1984 (enero) 30.4 33.0 0.92
1984 {junio) 20.2 : 25.8 0.78
1985 (enero) 30.0 26.5 1.13
1985 (junio) ©18.0 22.6 0.80
1985 (encro) 32.5 33.6 0.95
1986 (junio) 25.0 32.13 0.78

1) Este aumento fuc recomendado por la Comisién de Salarios Minimos en febrero de 1982 y
se legalizé el 12 de noviembre de 1982. Asumimos -aqui que fue otorgedo en julio. En ~
cste mes la inflacién después de la inclinacién del fisco, habia practicamente erosig
nado en su-totalidad el incremento salarial del mes de enero anterior.

FUENTE: BANXICO- indicadores econémicos, . R K =
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Desde ¢! inicio de {a crisis en el primer scmestre de -
1982, el ajuste de los salarios minimes a la inflacién pasa~
da ha sido sistem&ticamente inferior a! requerido para recu-
perar el poder de compra‘perdido entre negociaciones, siendo

1a dnica excepcién el ajuste de enero de 198S5.

La cafda implicita en el salario real fue particularmen
te notable en el curso de 1983, A partir de entonces, y heas
ta enero de 1986, los aumentos salariales involucran cifras-
més cercanas a las de la inflacién pasada, aunque siempre me

nores a la misma.

5. Los precios.

Durante los setentas, afios en que la inflacién era mode
rada, en comparacion con ¢l periodo siguiente, el aumento en
‘los precios agrupados por tipo de bienes, fue bastante uni--
forme, con lo que la estructura de precios retativos en 1980

era prdcticamente idéntica a la de 1070.

Dados los sustanciales cambios en la estructura de Jos-
principales precios relativos que han acompafiado a la infla-
cién en los afos. de crisis, y dada la diferente ponderacitn-
de distintos elementos de costos en las diversas ramas de la
actividad ecénémica, la estructﬁra de los precios relativos=-
de los bienes también ha experimentado cambios significati--
vos. - Asi, los precios de los servicios frente a los de Jos

‘bienes se han deteriorado notablemente, como consecuencia de
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la mayor incidencia que tienen los salarios en sus costos.

Para 1985, y sobre todo a partir de 1982-83 (probable--—
mente comeo consecuencia de las devaluaciones rcales de esos-—
afios), los precios relativos de los bienes, y en particular-—
de los durables, aumentan sensiblemente frente a los precios
de los servicios, los cuales estén, en principio, meros liga
dos al comercio exterior. Este deterioro ha sido notable en
relacién con los biecnes de consumo durable, que han resenti-
do de manera mas que proporcional el aumento de los precios-
de insumos importados en moneda nacional (véase el cuadro ' -

4).

El perfodo 1970-1981 se caracteriza por tasas de infla-~
cién que. aunque crecientes, resultan moderadas, si se fes -
compara con las observadas en los ‘afios de crisis. Sin embar
go, la estructura de precios relativos sufre alteraciones im
portantes. En la década, hay aumentos importantes en el pre
ci.o relativo de ropa y calzado, de servicios y, en mecnor me- "~
dida, de educaci6n y esparcimiento. En contrapartida, se rg
duce el precio relativo de la vivienda, dé,los servicios . de
salud y del transporte. Estas tendencias se, mantienen en - -
'ios éﬁoé’d’e crisis con las jmportantes 'exk:epcio'nes de educa-
cién, ‘salud y transporte. En. los Gltimos dos casos el aumen
to probablemente esté ascciado a'la po;_ln'tice de precios vy t;g

rifas del éector pablico.

Un anblisis mas.desagregado muestra.di ferencias impor--




CUADRO 4
INDICE NACIONAL DE PRECIOS AL CONSUMIDOR CLASIFICACION POR TIPO DE BIEN

( 1980 - 100 )
(TASA DE CRECIMIENTO) (ESTRUCTURA DE PRECIOS RELATI VOS)(I)
1970 1975 : :
1975 1980 1981 1982 1983 1984 1985 1970 1975 1980 1981 ° 1982 1983 1984 1985

Indice General 12.0 21.2 28.0 58.9 101.9 65.5 57.7 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0

Bienes no dura

bles 12.9 20.4 26.2 59.0 106.9 69.9 59.0 99.5 103.4 100.0 98.6 98.7 101.2 103.9 104.7
Bicnes durables 10.9 22.5 23.0 64.9 129.1 60.5 58.1 100.0 95.0 100.0 96.1 99.8‘113.2‘ 109.8 110.1

Servicios 10.9 22.5 31.1 57.1 87.3 58.6 55.2 100.2 95.0 100.0 102.4 101.3 94.0 ‘90.0‘ 88.6

1) Relacién entre el indice de precios correspondiente y el Indice general

- Fuente: Banxico |ndicarores econémicos
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tantes .dentro de cada grupo de bienes (v€ase cuadro.§5). Asi,
entre los bienes de consumo no durable, e! grupo de alimen--
tos, bebidas y tabaco ha aumentado sus precios de manera me~
nos que. proporcional, en tanto que en el rubro de servicios,
los de transporte y de educacién han aumentado sus precios -
relativos frente al indice general. La caida relativa mas. -
notable se observa en el precio de la vivienda; al conjugar-
se un alto componente de mano de obra en los costos de la in
dustria de la construccién con un bajo componente importado-
y con el aislamiento del sector de los flujos de comercio in

ternacional -

En la crisis, las diferencias en la evolucién de la in-~
flacién. para distintas canastas de bienes consumidas por los:
percéptores de diferentes niveles de ingreso, son relativa-~
mente menores. . La inflacién ha sido. ligeramente mas modera-
da>par'a los perceptores de ingresos bajos que para los que -
peﬁciEEn ingresos medios, y a su vez ligeramente menor para-

éstos que para la poblacién de ingresos- altos.

Si''bien. la inflacién se ha mani festado .de mancra lee—-‘
'renclada entre los dnstlntos bxencs y servicios que componen
.el producto nacional, su impacto sobr-e las canastas de consy
- mo 'que correSponden a los diversos estratos de :ngreso en . -
>que se duvnde la poblacaén ha srdo, hasta donde .I'a mFor-ma—-
cn6n duspomble permite alcanzar‘, r-elatlvamente unnfonme. -

Esta |nformact6n se resume en el cuadro 6.
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CUADRO 5
NACIONAL DE PREC!OS AL CONSUMIDOR CLASIFICACION POR OBJETO DE GASTO (1980-100)

(tasas de crecimicnto)

(estructura de precios relativos)l

1970 1975

1975 1980 1981 1982 1983 1984 1985 1970 1975 1980 1081 1982 1983 1984 1985
indice Gral. 12.0 21.2 28.0 58.9 101.9 65.5 57.6 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
Alimentos bebj
das, tabaco 13.0 20.1 26.1 53.6 91.1 74.5 59.8 100.3 104.8 100.0° 98.6 95.6 90.2 95.3 96.6
Ropa, calzado
y accesorios 12.3 27.2 29.0 60.1 117.0 61.4 60.7 77.8 78.6 100.0 100.8 101.6 109.2 106.5 108.5
Vivienda 8.9 20.0.29.2 51.7 78.2 52.5 46.4 121.3 105.3 100.0 101.0 96.4 85.1 78.4 72.8
Muebles, apara-~
_tos y acceso-- 11.3 23.2 28.5 57.0 124.1 64.8 50.8 95.3 92.4 100.0 100.4 99.2 110.1 109.7 104.8
rios domésticos
Salud y cuidado
personal 9.2 18.3 32.2 59.7 114.6 65.8 60.9 128.2 113.0 100.0 103.3 103.8 110.4 110.6 112.8
Transporte 13.9 18.0 24.2 82.3 136.1 57.5 55.5 105.5 114.6 100.0. 97.0 111.3.130.2 133.9 122.1
Educacién y
esparcimiento 12.2 23.0 27.3 57.5 101.2 58.9 54.9 92.3 93:1 100.0 99.5 98.6 98.3 94.4 92.7
Otros servicios 11.1 25.5 34.4 69.0 106.4 75.7 75.3 87.7 84.0 100.0 105.0 111.7 114.2 121.3 134.8

1) Relacién entre el indice de precios correspondientes y

Fuente: Banxico Indicadores Econémicos.

el fndice general

£s1
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6. Los _méargenes de ganancia.

La evolucidn resefada de los precios, de bienes y servi
cios, salarios e insumos que el sector privado adquiere en -
el exterior o que compra a las empresas del Estado, ha dado-
lugar a que en los aflos de crisis se produzcan cambios signji
ficativos en la composicidén del valor de la produccidén que -

se genera en las empresas particulares (véase grafica 2).

Durante la década de los setenta, la estructura de cos-
tos y el peso del margen de ganancia en el valor de la pro--
duccién privada se mantuvieron relativamente estables, obser
véndose solamente un ligero aumento del margen de ganancia -
a costa de los insumos provenientes del sector paraestatal y
de los costos de trabajo, al superar el crecimiento de la -

productividad a los aumentos en los salarios rcales.

Por el contrario, durante la crisis aumentan la partici
pacidén el margen de ganancia y la participacién de los insu-
mos provenientes de empresas pilblicas, reduciéndose en térmj
nos relativos la participacién de los insumos importados, a-
pesar del notable incremento de sus precios y, sobre todo, -
los ‘costos de trabajo, como resultado del rezago de los sala
rios frente a los precios. . Asi, si en 1981 dichos costos ab
;orsfan el 13% de caaé.peéo producida por las.émpresas prng
das, para 1985 dicho porcentaje se habia reducido a cerca de
12% (véase cuadro 6).



CUADRO 6
INDICE NACIONAL DE PRECIOS AL CONSUMIDOR CLASIFICACION POR ESTRATO DE INGRESOS (1980=100)

(TASA DE CRECIMIENTO) * (ESTRUCTURA DE PRECI0S RELATIvos)?!
1980 1982 1983 1984 1985% 1980 1981 = 1982 1983 1984 1985

INDICE GENERAL 28.0 58.9 101.9 65.5 57.7 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0

" BAJO 28.5 54.9 97.0 68.1 57.7 100.0 100.4 97.7 ' 95.5 97.0 97.0
MEDI O 28.6 57.2 98.6 66.5 57.7 100.0 100.5 99.4 97.8 98.4 98.4
ALTO 28.9 61.2 .104.6 64.6 ~57.7 .100.0 100.7 102.2 103.5 103.0 103.0

1) Relacién entre el indice de precios correspondiente y el Indice geﬁeral.

2) Los incrementos reportados por el Banco de México para los diferentes fndices es el
mismo,

FUENTE: Banxico, Indicadores Econbmicos.
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Los datos analizados definen un panorama en el que fa -
inflacién no parece dar muestras de reduccién. Pora 1986 c!
Indice .inflacionario (INPC) rebas6 el nivel del 100% (105%)-
y para 1987 la cifra podria ubicarse por encima de osa marca.
Ha existido un impacto inflacionario diferenciado por distin-
tos grupos de bienes, rubros de gasto de consumo y estratos-
de ingreso. El deterioro sufrido por los salarios los colo-
ca en la situacién que hablan alcanzado tres lustros atrés,-

‘evoluci 6n que contrasta con el comportamiento de los mérge—-

nes de ganancia de las empresas privadas.
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CAPITULO 1V: LA DISTRIBUCION DEL INGRESO Y LA CRISIS

ECONOMICA.
1. Evolucién de los niveles de ingreso, del emplec v
de la distribucién del ingreso.

Como se vié en el capltulo tres, la gran mayorf{a de los
pobres.en México son campesinos y trabajadores agrfcolas en
zonas ruralc#, y asalariados y trabajadores por cuenta pro--
pia del sector informal en las zonas urbanas. Aqui intenta-
remos identificar los efectos de la crisis econémica sobre -

estos grupos.

E! analisis que presentamos sc basa en fuentes indirec-
tas, tales como la evolucién de los salarios minimos Yy me- -
dios, de la masa salarial y no salarial, de los precios de -
garantia y de lta produccibn agricola, asl como de otros indi
cadores relevantes (esto debido a que no disponemos de ta en

cuesta mas reciente sobre ingreso-gasto de los hogares).

Aunque el andlisis que presentamos no ofrece una visién
completa del proceso, si permite contar con un orden de mag-
ni tud respecto al impacto . de la crisis sobre el ingreso real

de algunos grupos sociales.

a) Precios de garantia, salarios agricelas e ingresos

rurales.

Les ingresos del sector rural son el resultado de¢ una .-
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combinacién de varias fuentes: en particular, los ingresos -

que provienen del producto de la tierra y de la venta de - -
fuerza de trabajo. Asl, para la mayorfa de las familias ru-
rales, el ingreso depende, por un lado, del comportamiento -

de la produccién y de los precios y, por el otro, del empleo

y de los salarios agricolas.

En términos relativos, la produccién, los precios y, -
hasta cierto punto, el empleo en el sector agricola se com--
portan de manera positiva durante los afios de 1982 a 1985, -
mientras que los salarios agricolas reales sufrieron una dig
minucién sustancial (ver cuadros 1, 2, 3 y 4). El efecto ne

.to de. la crisis sobre este grupo, entonces, depende del peso
relativo de las dos fuentes fundamentailes de ingreso. Dicho
peso relativo -se esperaria- seguiria muy de cerca la estra-
tificacién de los productores, la cual se encuentra fundamen

talmente determinada por el acceso a la tierra.

De acuerdo con un estudic realizado por la Comisién Ecg
némica para América Latina (1), alrededor de millén y medio-
de productores (56% del total de unidades agricolas) deben -
clasificarse en el nivel de campesinos de "infrasubsisten~ -
Eiaﬂ (es decir, unidades cuyo ingreso derivado de la explota.
ci6n de ias tierra es insuficiente para asegurar su preproduc-

ecién). Esto .implica que los predios son tan pequeiios que la

(1)’CEPAL, Economia campesina y agricultura empresarial, - -
S. XXl, México.
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sobrevivencia de estos campesinos depende de ingresos proce-
dentes de otras fuentes, en particular de la venta de la - -
fuerza de trabajo. Para estas unidades, entonces, el cempor
tamiento del empleo y de los salarios reales sera de impor-;
tancia crucial. E| resto de los campesinos (los que poseen—
predios mayores), sin embargo, estén més protegidos de los -
cambios en el mercado de trabajo, aunque el ingresc salarial
puede ser un componente habitual de sus ingresos totales.. -
Las |lamadas unidades agricolas transicionales y capitalis--
tas se encuentran en el otro extremo de| espectro: ji.e., una
disminucidn en los salarios reales puede implicar mayores ga

nanci as.

Pasaremos ahora a examinar lo que ha sucedido con los -
di versos componentes de los ingresos agricola: precios, pro~
duccién, empleo y salarios. En medio de la recesiébn general,
el sector agricola se ha desempefiado relativamente bien en -
términos de produccidén. Mientras que la tasa promedio de -
crecimiento de! PIB en el periodo 1982-84 fue de alrededor —
de"0.1%, la del sector agricola fue de 1.8% (ver cuadro 1).-
Esta tasa no és, desde luego, satisfactoria pero inﬂica que;
el sector se ha podido aislar de la severidad de la crisis -
‘que afecta al resto de la economia. Por cjemple, en 1983, -
cuando el PIB bajé en 5.3%, la agricultura crecié en 2.9%.'-v_
.Hay dos factores fundamentales que pueden explichr_esté com-.
portamiento “aciclico”: en-primer lugar, las;condicionés“f’
_climéticas han sido favorables; }, seggndo} debido a ias de;

valuaciones, los: precios internos de productos agricolas, =.
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tanto de exportaci6n como el resto, han subido mas rapidamen
te que la inflacién general, si se considera el periodo en =
su conjunto. Esto es, ha habido un movimiento favorable en-

-los términos de intercambio para la agricultura.

La cuestibén es si esta mejora ha beneficiado no Gnica--
mente a la agricultura comercial de gran escala, sino tam- -
bién a los productores campesinos. Como no se dispone de in
formacién directa sobre el nivel de vida de éstos Gltimos, -
analizaremos diversos indicadores relativos a los dos produc
tos principales del sector campesino: mafz y frijol (2). En
el cuadro 2 podemos observar que, a partir de! comportamien-

“to de la produccidén, asi como de la evolucién de los precios
‘reates de garantia y 1a relacién de precios y costos para eg
tos dos cultivos, se esperaria que ¢l componente del ingreéo
campesino derivado de la produccién haya experimentado une -
mejora respecte a los niveles de 1982. . Sin embargo, es posi
ble que la evolucién de los precios de garantia que se pre--
sentan en el cuadro 2 sobreestime el comportamiento real, ya
que -al parecer- los calculos efectuados por la Secretarfia -
de Agricultura y Recursos Hidrdulicos consideran el precio -

de garantia nominal vigente al momento de su fijacién y no -

(2) El maiz y.el frijol sen productes del seetor campesino -
en dos seﬁtidos: ia mayor_proporcién de ta produccién -
proviene de unidades campesinas y, ademds, estos dos cul

“tivos constituyen los principales‘prﬁductos ée diqﬁas. -

uni dades (CEPAL, op. cit.).
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de cuando éste se hace efectivo; dada la alta tasa de infla-
cibén, la pérdida en pcdér adquistitivo entre uno y otro momen

to puede ser importante.

Esta aprecidci6n adquiere mayor fundamento aOn cuando -
se observa que, para el perfodo de 1983 a 1986, las, tasas de
crecimiento de la produccidn de malz, por e jemplo, son altas
para varios estados donde hay una concentracién de unidades-
campesinas pequenas y de temporal: por ejemplo, Guerrero, -

Qaxaca y Tlaxcala.

No obstante, como vimos anteriormente, un numero consi-—
derable de unidades campesinas {cerca de 1.5 millbnes, al me
nos) depende del ingreso salarial para subsistir. Asi, su ~
nivel de vida depende en buena medida de la evolucién del em
pleo y los salarios reales en ¢l sector agricola. En el cuan
dro-3 podemos observar que la masa salarial agrfcola sufrid-
una contraccidn tan severa como la de la mayorfia de los - -
otros sectores: el descenso en términos reales para el perig
do 1982-1084 se estima en 32%. Esta contraccién de la masa~-
salarial parece ser consecuencia, segidn las Cuentas Naciona-
les, del dréstico descenso en la. remuneracién promedio‘prevg
leciente en la agricultura (ver cuadro 4). Sin embargo, de-
bido a‘la forma en que se calcula la masa_salariai en la - -
‘agricultura en las Cuentas Nacionales -que consiste en multi -

‘plicar el salario minimo por el namero de horas hombre aesti-
madas como . necesarias para los niveles de produccién obserVg

dos y .dados ciertos coeFicientesrde empleo-, se podrfa argu- .




162

mentar que esta medida subestima el ingreso asalariado por--
que, por ejemplo, la remuneracién media en la agricultura du
rante el perfodo podria haberse ubicado por encima del sala-
rio minimo (3). No obstante, adn bajo el supuesto extremo -
de que la subestimaciédn equivale al incremento real observa-
do en el ingreso agricola no-salarial desde 1981, todavia ha
bria un déficit de alrededor de 6 mil miliones de pesos de -
1978. s decir, aln cuando supusiéramos que todo el incre-—
mento del ingreso agricola no-salarial entre 1981 y 1984 fue
ra a compensar a las unidades campesinas de infrasubsisten--
ciay a los jornaleros puros, el ingreso real percibido por-
ellos scguirfa estando por debajo del que recibian en 1981 -
en la magnitud sefialada. (compérese los valores absolutos del
ingreso salarial y no-salarial en la agricultura entre 1981-
y 1984 en el cuadro 3).

En suma, por lo que respecta al ingreso rural derivado-
de las actividades agricolas, se podria sintetizar el panora
ma como sigue. Los productores excedentarios que no depen—-—
den del salario como fuente indispensable del ingreso han -

podido aislarse de la crisis con mayor o menor grado de efegc

(3) $i los datos disponibles sobre ingresos agricolas de los
jornaleros provenientes de otras fuentes, y para affos an
‘teriores, se hubiesen mantenido esté argumento es di Flea
ci‘l"dé‘ éostener. Véase LI’JS‘tig,VN;)PE, ’.’Dist_r'ibl;lt‘;i‘én del. -
ingreso y consumo de alimeﬁtbs en Méxié;", Demograffa  y
Econemia, Vob. XIV, Nom. 2, E! Colegio de ‘M&xico, México
1980, : L
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tividad dependiendo, entre otras cosas, del tamafio de su pre
dio (4). €Es posible que los grandes productores que contra-
+tan mano de obpra se hayan beneficiado de la combinacién de -
una situacién favorable en los precios de los productos y sa
larios reales decrecientes. Las unidades campesinas no pe--
quefias pueden haber sido capaces de proteger sus ingresos -~
rcales y, quizé en algunos cesos, atn de mejorarlos. Sin em
bargo, gran nimero dec campesinos que se ubican en el nivel -
de infrasubsistencia y de jornaleros estéan sufriendo un des-

censo en sus niveles de ingreso.

b) Remuneracién satarial y empleo en el sectur no

agricola.

La masa salarial en todos los sectores descendid cuan--
tiosamente entre 1982 y 1984 (ver cuadro '3). Este descenso-
va desde el 45% en la construccidn al 19.6% en servicios Fi-’
nancieros. En términos relativos, los trabajadores de los -
sectores que tienen una participacién pablica fuerte (mine--
ria, electricidad y servicios Ffinancieros), han tenido mejor
suerte que Jos trabajadores de otros sectores {ver cuadro -

3.

El descenso de la masa salarial no agricola puede expli

(4) Es posible que el nimero de campesinos de . infrasubsisten

cia haya ‘cambi ado desde 1970, afio de la Fuente ‘uti | zada-

para la clasificacién.
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carse por la combinacién de una contraccién en los niveles -
de empleo en 1982 v 1983 (ver cuadro 4) con una calfda de Ja-
remuneraci6n media, especialmente en 1983 y (aunque menor) -

en 1084.

El comportamicento de la remuncracién salarial media - -
(ver cuadro 4) generalmente sigue de cerca al -del salario mi
nimo, sobre todo en el sector formal de la economia. Desde-
el comienzo de la crisis el salario wminimo bajé notoriamen--
te. Usualmente los salarios minimos nominales se habian - -
ajustado a las tasas previas de inflacién. Sin embargo, des
de 1983 los salarios minimos se han fijado de acuerdo con la
inflacién "esperada”, siempre menor que la inflacidén previa-
y que, ademés, sistembticamente subestimé el comportamiento-
de la inflacidén observada después. Esto resultd en una dis-
minuci6bn del coeficiente de ajuste, de niveles cercanos a la
unidad o una cifra menor a 0.5 en 1983, Lo caida en el salg
rio minimo fue jgual a -11.86% en 1982, -170% en 1983, ~6.7%
en 1984, y -1.2% en 1985 (5).

Ademds del descenso en los salarios minimos y medios, -
ha aumentado la proporcién de trabajadores con bajos niveles
de salario. De acuepdo con el instituto Mexicano del Segure
Social (IMSS), la proporcidn de micmbros permanentes que de-
élararon un ingreso menor o igual! al minimo fue de 13.2% en
1982, de 28.7% en 1983, de 29.0% en 1984 y de 37;3% en.junio

de 1985, mientras que la proporcitn de trabajadureé que ga--—

(5) Para 1986 la caida se estima en alrededor del 10%.
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nan més de 5 salarios minimos fue de 6% en 1982 y descendis-

a 2.8% en junio de 1985 (6).
c) Evolucién del ingreso no salarial.

Mientras que el ingreso derivado del salario cayo  fuer-
temente durante el perfodo 1982-1984, el ingreso total no sa
larial mejoré ligeramente (ver cuadro 3). En 1982 y 1983 es
ta mejora ocurrid sdlo en aquellos sectores que tienen una -
fuerte participacibn de empresas ptblicas (o sea, minerfa vy
electricidad), v fue el resultado combinado de Jas grandes -
devaluaciones {que aumentaron los ingresos en pesos para - -
PEMEX) y del ajuste al alza de los precios pablicos internos
{levada a cabo en 1982 y especialmente en 1983. Sin embar--
go, en 1984 practicamente todes los scctores reflcjaron no ~
s6lo un incremento en el ingreso no salarial real con respec
to a los dos afios anteriores, sino también respecto a 1981,-

dltimo afio del auge petrolero (ver cuadro 3). Las dos excep

(6) Hernandez Laos, E. (1986) “Tendencias recientes del em=~
pleo en México: 1983-1985", mimeo, UAM.
Pucde. scr que no . todo el incremente en la proporcién de-
trabajadores asegurados con baja remuneraci én refleje un
" deterioro en sus ingresos. Muchos trabajadores pueden ha
berse incorporado al IMSS para tener acceso a la aten~ -
cibén médica gratuita y, puesto que las cuotas que se pa-
gan estan en funcidén de los ingreses, puede haber una . -
tendencia a reportar ingresos por debajo de los devenga-

dos,
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ciones a esta regla son los servicios financieros y la cons-
truccién,  La construccién no siguié este patrén porque s¢ -
mantuvo muy deprimida, debido a la escasex y costo del crédi
to. Por otra parte, los ingresos de los servicios financie~
ros descendieron considerablemente después de la nacionaliza
cién de la banca (en septiembre de 1982), reflejando, proba~
blemente, una reduccién del margen de ganancias y también de

la actividad de! sector.

El ingreso no salarial incluye no sélo las ganancias, -
rentas e intereses (es decir las fuentes de ingresos de la -
parte mas rica de la poblacién), sino también los ingresos -
“mixtos” (pequefios talleres Familiares, por ejemplo) y los-~
ingresos de los trabajadores por cuenta propia. Sin embargo,
con la informacidén disponible es imposible desagregar cén -
precisién los ingresos no salariales en sus varios tipos. -~
No obstante, si examinamos en qué sectores se dieron los ma-
yores incrementos de ingreso no salarial, encontramos que .-
(con la excepcibn de la mineria) el mayoE aumento tuvo lugar
en la rama manufacturera.  Esta rama no se caracteriza por- -
una presencia impcftante, en términos relativos, de'frabaja-
dores informales ni de pequefias empresas (7). Poﬁ‘otﬁp;)ad&,
los sectores que tienen_ una gran presencia de empleo Lnf&r--f

"mal, de pequefios talleres, étc., tales'como el comercio 'y -
‘lds'éervicios personales, han gxperjmentédo uh aumanto mucho

mehob en el ingreso total no salarial real entre 1082 y 1984. .

(7 Véase Secretaria de la Presidencia, Encﬁésta»del Séctor~

I nformal en México, 1976.
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Por ejemplo, el ingreso no salarial en la manufactura crecié
en 22.6 miles de millones de pesos (a precios de 1978), mien
tras el del comercio y de los servicios personales crecieron
en 6 mil millones de pesos y 0.5 mil millones de pesos, res-

pectivamente (ver cuadro 3).

De mancra similar al caso de la agricultura, si uno qui
sicra argumentar que la caida en el ingreso salarial fue com
pensada con otras fuentes de’ingreso y de ahl se explica par
te del incremento en el ingreso no salarial, veriames que -
atn bajo el supuesto extremo de que todo ese incremento en -
las tres ramas mencionadas fuera ingreso que va a los asala-
riados (o ex asalariados) éste representaria una porcién pe-
queda (menos del 10%) del monto real perdide en masa sala- -
rial entre 1981 y 1984 (ver cuadro 3). 7

Ademés, si las cifras oficiales sobre cambios en ia‘com
posicién del empleo reflejan la situacidn de Ja mayorfa'de -
las. zonas urbaﬁaﬁ, el nimero absoluto de personas que reali="

,zan'trébajo no remunerado y de trabajadoﬁes por su. cuenta ha
aumentado desde 1982 (ver ctadro 5). O:sea, ain cuando se -
aceptara un incremento en el iﬁgreso real: del séctorv”anr-—

:MQl} el “nimero de pcnséﬁas ocupadashén'ége %eetoﬁ pareceria-

haber- aumentado,

d) Tasas de dgsocupacibn y composicién del empleo.

. 'De acuerdo:.con las estadisticas oficiales, la tasa de -
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desempleo en las tres ciudades principales (ver cuadro 5) au
ments cn alrededor de tres puntos porcentuales en promedio -
entre 1981 y 1983 (ofo de la mayor contraccién econémica). -
Las estadisticas de desempleo han sido objeto de gran descon
fianza, pues se esperaba un aumento del desempleo mucho ma--
yor del que muestran las cifras oficiales. Sin embargo,‘ en-
un palfs donde se carece de seguro de desempleo y que, en cam
bio, cuenta con un sector informal urbano grande que junto -
con la ag?icultura absorbe poblacién activa cuando se depfi—
me el mercado moderno de trabajo, las estadisticas de desem-
pleo abierto nos proporcionan muy poca informaci 6n respecto-
a las condiciones reales que prevalecen en el mercado labo--
ral. Ademés, una de las limitantes importantes de este indi
cador surge de las propias encuestas oficiales de empleo(8),
fas cuales consideran que una persona estd& ocupada cuando . -
ha trabajado durante al menos una hora por semana. Es poéi;
ble que existan personas que desecen trabajar la semana com--
pleta (de 25 horas) pero que son clasificadas como ocupadas~
“incluso si involuntariamente se encuentran trabajando menos.
Desafortunadamente;, no sc cuenta con informacién sobre ‘q'fﬂ’

portancia de este tipo .de-subempleo.

Otro indicador de las condicionesrprevalecientes.en el-

" mercado de trabajo es el de la composicién deJ‘empleo‘gyio -
raEgp‘del tiempo (ver cuadro 5). Si comparamos la estructﬁf
ra de 1082 con la de 1985 para las tres ciudades pr}ncipa1és,

podemos -observar qué fa 'proporcién de-trabajadores no remung

(8) INEGI, “Encuesta Nacional de Empleo Urbano”.
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rados aumenta (sobre todo en la Ciudad de México). En ceda-
una de las tres ciudades, hay una tendencia a alejarse del ~
trabajo asalariado hacia otros tipos de empleo, incluyendo -
el empleo no remunerado. Este cambio puede estar indicando-
una expansién del mercado de trabajo informal, como parte de
una estrategia de sobrevivencia. Por otre lado, el hecho de
que haya més trabajadores no remunerados probablemente reflg
ja la existencia de redes de solidaridad entre los miembros-
de la familia. Esto es, los dueiios de pequefios comercios o
talleres pueden estar incorporando a miembros de la familia-
para ayudar en la tienda o taller a cambio de alojamiento y-

alimentos.

Por lo que respecta a las caracterfsticas del grupo des
emp leado, se puede observar que el porcentaje de los desem--
pleados permanentes (los desempleados durante nucve semanas-—
o més), ha aumentado significativamente en las principales -
ciudades entre 1983 y 1985. En la Cibdad de México, por - -
cjemplo, el promedio para e¢! segundo scmestre de 1983 fue de
23.8% (del total de trabajadores desempleados), mientras que
el promedio para los primeros tres trimestres de 1985 fue de
34.4%.  Un patrdn similar puede observarse en Guadalajara, ‘~
Monterrey y las otras ciudades importantes de la Reptiblica ~ .
-(9). Estas cifras podrian estar indicando que la rotacién -
de Jos desempleados esté disminuyendo y que la carga del des

empleo se ha concentrado en forma creciénte. en un grupo. de -~

.(9) INEGI , Cuadernc de Informacién Oportuna, Nam.. 155, FebEg
1o 1986: pp. 40-42. ’
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la poblacidn, en lugar de distribuirse de forma mis homogé--

nea (10).

e) La distribucidén del ingreso institucional y factorial.

Desde que comenzé la crisis de 1982 se han dado dos prg
cesos redistributivos importantes: el primero, desde el pals
hacia e} exterior; ¢l segundo, desde el ingreso salarial ha-
cia el no salarial. En 1984 la participacién def sector ex-
terno habia subide casi § puntos porcentuales si se la compa
ra con {a cifra de 1981. Por otro lado, la participacién sa
larial bajé 10 puntos porcentuales a partir de 1983 (ver cua
dro 6). Lo primero es refliejo de Ja transferencia de recur-
sos al exterior que ha caracterizade al perfodo, debide a ta
caréa del sgrvicio de a3 deuda y los términos de intercambio
desfavorables (11). La redisteibucién en contra de los aso-~
jariados puede ser indicio de la debilidad relativa de este-

- sector social para proteger sus ingresos durante un proceso-

infFlaciopario frente a la capacidaa de otros grupas,

La pérdida de la participacién salarial, mas lo que ya-

7‘(10) Pue;to'que tos datos de desempleo no cruzan ed;d ylo -

‘ sexo‘con‘el tiempo transcurrido sin frabaJo, no-es posi
ble identificar cual grupo !leva‘la carga més pesada =
de ! desemp ieo. ‘ -

(ll)vLustig,_Nové, wCpisis Econémica y Niveles de Yida en -
México” Revista de Estudios Econémices No. 2. Vel. 2, =

" El Colegio de México, 1986.




se expuso sobre el carécter de los ingresos no salariales, -
hace pensar que este grupo ha sido el que ha absorbido la ma

yor parte de los costos de la crisis (ver cuadro 6).

2. Las polfiticas de gasto y subsidios, algunos efectos.

Un componente esencial del programa de estabilizacién ~
ha sido la reduccién de! déficit piblico. En el cuadre 7 se
puede apreciar que el esfuerzo gubernamental para IogEar fas
metas del programa ha sido significativo, al punto que cuan-
do se excluye el componente inflacionario de los pagos de in
tereses ‘el sector pablico muestra un superévit a partir de -
1983 (12). E! notable descenso de! déficit fiscal se logré-
Vgracias a un aumento de los ingresos. fiscales y una reduc- -
cién del gasto gubernamental. Lo primero se obtuvo a través:
de tres vias fundamentales: la devaluacién (que aumenté ¢l -
valor en pesos de los ingresos de PEMEX derivados de la Ex-=
portacién del . crudo), el ajuste de los precios piblicos (es-
pecialmente de gasclina y électricidad), y el cambio de ja ~
tasa del impuesta al valor agregado, que aumenté de un nivel
‘general de 10% al 15%. La reduccién del gasto phblico se..lo
gré rgduc}endo {os egresos corrientes, pero sobre todo con .~

una severa contraccién de las inversiones (13).

(12) ‘Se ha sostenido que ios pagos de |ntereses no constutu-‘
yen egresos “reales” puesto ‘que, dada Ia tasa de |nFle-
cién, los intereses apenas han sudo suFlcuentes para cy
brir el valor moneterno det capltal :

(13) Lustrg, Nora, “Crisis Econémlca Y oie. op. cit.




El andlisis completo del impacto de las politicas guber
namentales en materia de gasto, impuestos y subsidios, sobre
los diferentes grupos de la poblacién, por ahora nos resulta
imposible. Por tanto, nos [imitaremos a analizar la evolu--
cién del gasto piblico en desarrollo social y sus posibies -~
efectos en la disponibilidad de fos servicios. También exa-
minaremos cual puede haber sido el impacto de la eliminacién
de subsidios sobpre los precios de alimentos basicoes y, por -
lo tanto, el peso del gasto en alimentos en ¢!l presupuesto -~

fami tiar.

a) Evolucién dei gasto piblico en desarrollo social

y de los subsidies alimentarios.

La parte asignada al desarrollo social (que incluye fun
damentalmente educacién, salud y séguridad social), como por
ceﬁtaje del gasto phblico total, ha disminuido a través del~
tiempo: en 1975 fue de 21.1%, 16.6% en 1981 y 13.1% en prome
dio para el perfodo 1982-1983 (ver cuadro 8). Sin embargo,-
antes de 1983 esta parte decreciente no estuvo acompafiada -
pdr un descenso enylosrniveles absoiutos del gasto real por
persona. En cambio, ‘la gran contraccién en el gasto,9n11983_
.se vi6 reflejada en un drastico descenso de los gastos por -
habi tante en e &rea de desarrollo social (ver cuadro 8). A
peéar de la -leve recuperacidn que se obsérvé en 1984, el gas
tofﬁgal por persona en educaci6n, atencién a la salud & segu
ridad social en ese afio fue equivalente a Un 66%, 70%:y 75%,

respecti vamente, respecto a los niveles prevalecientes . en '~
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1982.

Como se muestra en cl cuadro 9, el impacto sobre la dis
ponibi lidad de recursos fisicos y humanos no es homogéneo. -
Por cjemplo, en el caso de |a Secretaria de Salubridad y - -
Asistencia, institucién gque atiende a los sectores mas po- -
bres de la poblacién (aquéllos que no tienen acceso a las -
dos grandes instituciones de seguridad social del sector fop
mal de la economia), la disponibilidad de camas de hospital-
ha aumentado ligeramente y se ha mantenido constante el name
ro de médicos (por poblacién atendida). En el caso del {MSS,
hay ciertas indicaciones de que los recursos flsicos y huma-

nos por poblacién atendida han bajado, pero levemente.

Esta relativa constancia en Ja disponibilidad de recur-
sos fisicos pareciera implicar que la contraccién del gasto-~
estd refle jando, por un lado, el deterioro de las remunera--~
ciones a los trabajadores de dichas instituciones (médicos,-
enfermeras, personal administrative, etc.) y, por el otro, ~
una baja en la inversién bruta en este ramo (14). El impac—
to- del descenso de los salarios sebre la calidad del servi--.
cio es dificil estimar; se sospecharia que si ' los niveleé'de
remuneraci én de;quicnes trabajan en esta area del sector pa-
blico son mucho m&s bajos que los que prevalecen en los hos-—

.pitales privados, habria una tendencia‘'en el tiempo & que el

(14) Debido a que la clasificacién de las cifras de inversién
por .tipo cambia en 1983, no ¢s posible medir esto y por
tanto no puede hacerse ninguna comparacién entre el pe=

riodo anterior y el de crisis.
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personal més calificado dejara el sector pablice. EI descen
so en la inversién bruta no sélo significa que no se esta ge
nerando mas capacidad, sino que el mantenimiento de la exis-

tente no se estd proporcionando de la misma manera que antes

El efecto sobre la calidad del servicio no aparece de forma-

inmediata pero surgira en el futuro, cuando el deterioro y -

el atraso tecnoldgico se hagan palpables.

En ¢! &rea de educacidén no ha habido deterioro aparente
en términos de escuelas disponibles y nimero de estudiantes~
por grupe (15). Aqufi, nuevamente el descenso real en el gas
to estd reflejando sobre todo ¢l deterioro en el pago a los-
maestros ¢ investigadores. Aqui también el impacto cualita-
tivo dependerd de en qué medida fas caracteristicas del ser-
vicio educativo estan asociadas a la remuneraci6n. Hasta la

fecha no existe ninguna cuantificacién de esa relacidn.

Otra érea en la que las politicas del gobierno pueden -
afectar los estandares de vida es la relativa a los subsi~ -
‘dios. En general, los subsidios estéan relacionados con la =
determinacién de los precios oficiales y con los controlgs -

de précios- En los casos de la gasolina y la electrjcidad,-

el gobierno subsidfa ”directamente” cuando fija su precio en’

niveles inferiores & sus costos.. En otros casos, como en '~
los de pan, tortilla, frijol, hueve, carne, etc., el gobier~
no .solfa fijar el precio controlade y otorgar un subsidio a

. (15)- Véase De la Madrid, Tercer Informe de Gobisrno, 1985, -

-anexo sobre educacién.
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los productores. En el esfuerzo por disminuir erogaciones,-
se ha comenzado a eliminar este mecanismo y a sustituirle -
con.subsidies directos al consumidor, especialmente a través
de CONASUPO. Se ha sostenido que este cambic en el esquema-
de subsidios implicar8 un mejor use (en términos de eficacia)
'dé los recursos fiscales. No obstante, a nivel global hay -
evidencia de que el. subsidio total otorgado por CONASUPO ha
disminuido en términos reales: de acuerdo con algunas esti-

maciones, entre 1983 v 1984 el descenso ha sido de 43% (16).

El proceso de reduccién de subsidios ha generado aumen-
tos de precios de bjenes basicos (alimentos sobre todo) supe
riores al aumento del nivel general de precios (y al de los-
salarios) (ver cuadro 10). Esto ha [levado a . que, por’e jem~
. plo; el costo de una canasta alimentaria basica para una fa-

‘m;Iia tipo, de ocupar alrededor del.30% del salario ﬁfnimo -
‘a principios de 1982 pase a ser més del 50% en 1986. Inde--
:pgndientemente de. que parte del cambio en precios relati?os4
detes alimentos esté reflejando.la modificacién de una si--
‘tuacién “artificialmente barata en el pasado, lo cierto es -f[
.‘qﬁe.el gésto en alimentﬁs,:aﬂn tratandose dcrlqs bésiqos, -
"puéde resultar cada vez més gravoso no sélo para les gﬁupos—‘

mé&s pobres,. sino también para los de ingresos medios.

'(16) Secretarla de Programacrén y PreSUpuesto (1985) Regns-‘

trc Unlco de: Transferenclas, Mexuco.
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3. los_indicadores sociales de lgs niveles de vida.

a) Disponibilidad de alimentos ¥ los cambios en la dieta.

De acuerdo con cifras sobre el consumo aparente por ha-
bitante, la disponibilidad promedio de alimentos bésicos no
ha descendido cn los ailos de crisis respecto a afios anterio-
res (17). En términos genecrales, se podria decir que la cri
sis no se ha rcflejado en problemas de abasto de alimentos -

ni en un deterioro claro de lo dicta promedio.

Sin embargo, los nmeros agregados pueden ser muy enga-
flosos en términos de los posibles efectos de ta crisis en. el
ambi to alimentario para los hogares que han sufrido un dete-
riore severo en su nivel de ingreso. Desafortunadamente, -
fos resultados de la encuesta nacional de ingreso-gasto de -~
los hogares para 1984 no sc¢ han publicado todavia y las en--
cuestas realizadas por el Institute Nacional del Consumidor=
(INCO) en- la Ciudad de México indican cambios cualitativoes,~
pero no estdn cuantificados (18). No obstante, estos datos~
proporcionan informacidn sobre el impacto probable de la dis

‘minucién de los niveles de ingreso sobre la dieta alimenta--

ria. Bas&ndonos en la primera encuesta (19) que se realizé-

(17) Lustig, Nora, “Crisis-Econémicay ... op. cit.

(18) Estas encuestas no parten de una muestra representativa,
.sino que indican la evolucién, a 1o largo del tiempo, —-
de! consumo de algunos hogares seleccionados entre las-—

- categorfas de bajos ingresos. . ‘

(19) 1NCO" (1983) *100 dias en el consumo familiar”.
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entre marze y junio de 1983, se puede observar que entre las
familias con ingreso inferior a dos salarios minimos, la ma-
yvorla indicé un descenso en el consumo de todos los alimen--
tos, con la excepcién de tortilia. Ademas, hubo una clara -
sustitucidn de proteinas animales por carbohidratos, En una
segunda encuesta, realizada entre enero y agosto de 1985, -
los resultados son similares, pero el porcentaje de hogores-
gue indicaron un descenso en el consume de alimentos fue in-

ferior al de 1983 (20).

b) Salud, educacién y comportamiento social.

En los andlisis que se han hecho en torne & los efectos
de fa crisis econémica sebre la salud, se ha observado que,-
por un lado, el impacto no se refleja generalmente en los in
dicadores promedio y, por otro, que las consecuencias se de-

jan sentir en el largo plazo.

En el caso de México, la informacién disponible general
mente se refiere a los agregados nacionales de manera que es
dificil conocer el impacte diferencial de ja crisis scobre -
los diversos grupoes socioeconbmicos. Sin embargo, afgunos -~
indicadores globales muestran seflales de deterioro en los es
"tandares de salud. Por ejemplo, entre las ceusas principa-~
les de la mortalidad infantil, la tasa registrada por “avita

minosis vy otras deficiencias nutricionales” que habia teni-

(20) Schatan, J. "Nuiricibn y crisis en México” UNAM, 1986,
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do una tendenci a decreciente hasta 1681, indicé un movimien-
to ascendente cn 1982: en 1978 fa tasa fue de 54.52 (por 100
mi | nifios nacidos vivos), en 1981 fue de 37.42, y en 1982 de
48.56. Ademas, se puede observar que, entre las causas de -
morbilidad y mortalidad infantiles en la poblacién atendida-
por el ISSSTE, la proporcién de aquéllas relacionadas con dg
ficiencias nutricionales ha aumentado. Por ejemplo, esta -
institucion registréd que el nimero total de infantes (de 0 a
. 1 afios) que sufrieron de‘"crecimiento fetal lento, desnutrj-
ciébn e inmadurez fetal”, aumentd en términos absolutes y re-
latives: en 1981, los nifios que registraron estos problemas- )
representaron el 5.7% de! nlmero total de nifios enfermos; es
ta cifra aumenté a 7.8% en 1982, 7.9% en 1983 y 12.4% en ~ -
1984 (21). Aunque es dificil probar que el deterioro en los
estandares de salud de los infantes es consecuencia del des-
censo de los ingresos reales de los hogares, es claro que -~
los dos fenémenos ocurren de forma simultéanea, y ha} razones
valederas para pensar que existe una relacién causal entre -

ellos.

En el &reca de educacién hay dos indicadores que pueden-
estar reflejando deterioro, a consecuencia.-de |a crisis. Se
ailin las estadisticas oficiales, entre 1981 .y 1984 ha habido-
un ﬂesécnso cn ck namero d_c nifios matriculados en el pr"imgr"—
gradobde educacién primaria, descenso bastante superior. al -

que. podria explicarse por la baja en la tasa de crecimiento-

(21) De-.la Madrid, 1985, 0p. cit., anexo sobre Satud y Segu~

ridad Social.
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de la poblaci6n: entre 1981 y 1984 el descenso tota! estima-
do en la poblacién de edad escolar es de -3.7% (22), mien- -
tras que la disminuci6n total en el namero de nifos matricu-
lados en el primer grado para el mismo perfodo fue de -7.9%-
(23). Quizés esto refleje el hecho de que las familias es--
t&n posponiendo la entrada de sus nifios a la escuela, confop
me aumentan los costos complementarios (Gtiles escolares y -
uniformes por ejemplo}, y, tambié&n, porgle se recurre con ma
. yor frecuencia al uso de los nifios para obtener ingresos edi

cionales a través def trabajo o la mendicidad.

} Por lo gue respecta al comportamiento social, se tienen
indicios de que los actos criminales relacionados con objeti
vos materiales han aumentado. Por ejemplo, el incremento -
promedio anual de robos reportados en el Distrito Ffederal -
era de 3.7% para el perfodo 1977-1981; en 1982 el ndmero au-
"menté en 9% y, en 1983, afio de la calda més Fuerte del pro--
ducto nacional, esta cifra subié en 65% (24).

En el cuadro 11 se presenta un resumen de los indicado-~
res sociales mencionados. Es de esperarse que este tipo de-
deterioros, conocidos como parte de los costos sociales, se-

" vue l van ‘mas notorios a través def tiempo, independientemente

‘(52) Conse_jo Nacional de Pobiacién.
(23) De la Madrid, op. cif., 1985, anéxo sobre Educacién p.-
- 576. ' ‘
(24) De ‘la Madrid, Tercer Informe de Gobierno, México. A par

tir de 1983 ta ci fra permanece esatable.
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de que las tendencias econ6micas adquieran un giro positivo.

E£s decir, hay procesos y costos irreversibles: la desnutri--

cién, la falta de educacién adecuada y el desarrolio de habi

tos destructivos, una vez que se implantan, es muy di fieil,~

por no decir imposiblie, erradicarlos porgue son problemas

que quedan, literalmente incerporados en la poblacién esp%cl

fica que los pedece y, por lo tanto, es de esperarse que las

consacuencias de los cestos sociales se dejen sentir, por lo

pronto, durante una generacién.




CUBADRO - 1

TASAS DE CRECIMIENTO DEL PRODUCTO POR SECTOR 1981-1985
(EN PORCENTAJES) ‘

1981 1982 1983 1984 1985

PiB fotal 8.0 -0.5 -5.3 3.5 2.7

Asricultura 6.1 -0.6 2.9 2.5 2.2
Mineria 10.1 0.3. -5.1 2.7 1.0
_.Pctrélea 16.5 B.8 1.6 2.7 -
Manufacturas 6.6 ~3.0 -8.1 4.8 5.2
Construccién 11.7 -5.0 -18.0 3.4 2.5
_Electricidad 8.4 6.6 0.7 7.4 6.9
‘ 'cQ‘mércio y Servicios 7.9 0.2 -4.2 3.5 -

FUENTE: Secretaria de Programaci én y Presupuesto, -
‘ - Cuentas Nacionales, y Banco de México, indi
‘cadores del sector industrial, (diversos =

ntmeras).
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- CUADRO 2.

PRODUCCION " PREC10S DE GARANTIA Y RELACION PRECIO-COSTO PARA LOS CULTIVOS PRINCIPALES-
1982-1986
(EN PORCENTAJES)

CRECIMI ENTO ‘ANUAL  CRECIMIENTO ANUAL

. PROMEDIO DEL PRO-  PROMEDIO DE PRE-- RELACION PRECIO-COSTO

pucTo (1982-1985)  C10S REALES DE GA
RANTIA (1982-1985) (P-v) (0-1)
(0-1) (pP-v) 1984-1984  1985-1985 1985-1985

Frijol 3.5 2.7 13.9 1.55 1.87 1.12

 Mafz : 7.1 9.7 6.6 1.59 1.31 -
Algodén 0.9 9.7 6.6 1.61 1.42 --

Arroz 4.8 - 4.8 1.8 1.43 -
Sorgo - L 5.6 . 14.0 7.4 1.43 1.57 1.11
Trigo 207 3.4 1.2 -- -- 1.30

1) A precios de 1970
©.2)Y.0-1¢ Cultivos de otofio-invierno

P-V: Cultivos de Primavera-verano

FUENTE: Secretarfa de Agr?cultura y Recgrsos Hidraulicos, "lndicadores del sector

fagrbpecuario y forestal” Abril, 1986.
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CUADRO 3

MASA SALARIAL £ INGRESOS NO SALARIALES: 1981-1984
(1978 = 100)
CAMBIO
NP vVELES ACUMUILADO
1981 1982 1983 1984 19821984
(en millones de pesos constantes) {(en®)
Total S 1149 098 1 111 524 805 433 786 771 -31.5
NS -1 543 328 1 545 465 1 581 898 1 637 353 6.1
Agricultura,ganaderfay pesca $ 65 873 56 725 45 737 44 802 -32.0
NS 170 933 158 636 163 068 185 996 8.8
Minerfia S 29 516 28 687 22 257 21 006 -28.8
NS 45 642 93 937 182 162 134 248 194.1
Manufactura S 235 376 225 400 159 837 153 688 -34.7
NS 310 198 30g 536 293 932 332 752 7.3
onstprucci 6n ] 1 28 071 22 -44.
Gonstr o W BN B BEBE il
Electricidad S 17 242 18 210 15 077 13 598 -21.1
NS 9 915 8 326 15 292 14 943 50.7
Comercio, hote les y restaurantes S 132 275 125 418 95 949 91 557 -30.8
NS 488 384 479 590 431 744 493 551 1.1
Transporte, aimacenamiento S 77 474 77 094 60 269 57 567 -25.7
y comunicaciones 109 622 101 039 111 773 122 661 11.9
Servicios financieros, asegu S 50 687 51 995 40 619 40 775 -19.6
dos y bienes rafces NS 16 513 158 375 134 042 118 247 -27.7
Servicios comunales, persona S 403 177 399 923 287 272 285 645 -26.2
les y sociales NS 170 482 177 125 165 466 171 079 0.4
S: .ingresos salariales NS: ingresos no salariales.
FUENTE: INEGI/SPP Sistema de Cuentas Nacionales de México. 1980-1982 y 1982-1984.

“get.



CUADRO 4
TASAS DE CRECIMIENTO DEL EMPLEO Y REMUNERACION PROMEDIO REAL POR SECTOR: 1982-1984

TASA ANUAL DE CRECIMIENTO TASAS ANUALES DE CRECIMIENTO

DEL EMPLEO (%) EN LA REMUNEIE%&ION PROMEDI O

1982 1983 1984 1983 1984
Total -0.9 ~1.5 2.7 -26.5 ~4.9
Agricultura, ganaderia y :
pesca -3.0 4.2 1.9 ~22.6 -~-3.8
Minerfa 2.6 ~1.3 1.6 -21.4 -7.1
Manufactura -2.2 -7.1 2.2 -23.7 -5.9
Construccibn -5.1 -20.4 3.3 ~23.1 } ~6.5
Electricidad 0.5 -0.6 3.6 ~-16.7 -13.0
Comercio, hoteles y :
r_-estaur‘antes ~-2.2 0.1 1.5 -23.6 ~6.0
Transporte, almacenamiento :
y comunicaciones 0.5 0.0 3.1 -21.8 -6.3
Servicios financieros, ase- ) ]
guradoras y bienes rafces 7.0 2.6 3.0 -29.9 -2.5
Servicios comunales, socia- ’
les y personales 2.5 0.4 3.8 -28.5 - -3.4
Salario mfni}mo . . -17.0 ~6.7

fUENTEé INEGI/SPP, Sistema de Cuentas Nacionales de México: 1982-1984 Cuadros. 17 y 185

L4100



CUADRC 5§

TASAS DE DESOCUPACION Y COMPOSICION DEL EMPLEO: 1981-1985
( EN PORCIENTOS )

1981 1982 1983 1984
Ciudad de México
Tasa de desempleo 3.9 4.0 6.5 5.9
Total de ocupados - 100.0 - -
Asalariados - 82.5 - -
Patrones - 2.6 -
Por su cuenta - 12.5 - -
Sin remuncraci6n - 2.4 - -
Monterrey
Tasa de desempieo 4.2 4.9 9.8 7.5
Total de ocupados - 100.0 - -
Asalariados . - 79.0 - -
Patrones - 3.6 - -
Por su cuenta ~ 15.2 - -
Sin remuneracién - 2.2 - -
Guadalajara
Tasa de desempleo 5.8 3.8 7.5 6.1
Total de ocupados - 100.0 - -
Asalariados - 75.2 - -
Patrones - 3.3 - -
Por su cuenta - - 16.4 - -
Sin remuneracién - 5.1 - -

p:  preliminar - no disponible

- - FUENTE: I NEGI/SPP Encuesta Nacional de Empleo Urbano.
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CUADRO 6

DISTRIBUCION DEL tNGRESO POR CATEGOR!IAS INSTITUCIONALES Y FACTORIAL 1982 - 1984
( EN PORCENTAJES )

1981 1982 1983 1984°

Sector privadoe 81.3 80.3 76.0 75.9

. Sector pablico 15.2 15:2 17.9 15.8
Sector externo 3.5 4.5 6.1 ‘8.3
Total : 100.0 100 .0 100.0 100.0
Salarios ; 42.6 41.8 - 33.7 32.5
Excedente neto de explotacién ) 57.4 58.2 66.3 67.5

p:. Preliminares

FUENTE: Lustig, Nora, y Ros, Jaime, “Stabilization and adjustment in Méxicor1982-19857, . -
WIDER, Diciembre. Cuadro 8. o ‘ ‘ ‘




CUADRO 7
COMPOSICION DEL GASTO PUBLICO, POR DESTINO: 1975-1984

1975 1981 1982 1983 1984

Energia 25.4 29.3 11.6 13.0 13.8
Comunicaciones y transportes 8.4 5.7 3.5 4.4 5.0
pesarrollo social 21.1 16.6 13.8 12.4 13.2
industria : 8.6 6.5 5.0 4.2 4.6
Agricultura, ganaderia y pesca 11.3 8.5 5.5 6.1 5.5
Administracién y defensa® 17.6 27.3 57.1 54.8 . 52.6
Comercio ’ 7.2 5.9 3.4 5.0 5.2
Turismo 0.3 0.2 0.2 0.1 0.1
kTOta‘ . 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
| D&Ficit piblico/PIB 14.5 17.9 8.9 8.7
DéFicit piblico son intereses/Ple 9.2 8.8 ~4.3 -3.6

_at El fuerte incremento de este rubro se explica por el peso de Jos intereses sobre-la
deuda pablica.

b: El signo negativo indica un superavit.
FUENTE: José Lépez Poftxllo, Sexto |nforme de Goblerno, México, 1982 (1975; 1981); - 2

Miguel de !a Madrid, Primero, Segundo y Tercer Informes de Gobierno,: Méxlco,

’ 1983, 1984, 1985, (1982- 1984) Lustig y Ros (1986) Cuadro 7 op. ‘cit.
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CUADRO 8

GASTOS PER CAPITA REALES Y TASAS DE CRECIMIENTO EN DESARROLLO SOCIAL POR ARO
1981-1984 ( EN PESOS DE 1970 )

1981 1982 1983 1984
N (1)11-

Gasto total en desarrollo social

Per cépita . 70,736.4 73,198.5 52,646.3 54,078.3
Tasa de crecimiento en (%) 992.1 1.0 705.7 78.8
Gasto total en educacién publica* 22,962.7 23,797.8 15,180.7 16,394.5
‘Per cépita 322.1 326.0 203.5 214.9
Tasa de crecimiento en (%) - 1.2 -37.6 5.6
Gasto total en atencién a la salud®)™ 3,543.3 3,828.3 2,660.0 2,810.5
Per cépita 49.7 52.4 35.7 36.8
Tasa de crecimiento en (%) - 5.4 ~31.9 3.1
~Gasto total en seguridad social(s)* 28,057.7 27,209.2 22,084.6 21,334.1
Per cépita 393.5 372.7 296.0 279.6
Tasa de crecimiento en (%) - - -5.3 -20.6 -5.5

# En millones de pesos de 1970.

(1) tncluye los otros tres mas otros items categorizados como desarrollo social.

(2) No. incluye ISSSTE e IMSS.
(3) ISSSTE e IMSS.

FUENTE: TOMADO DE: Lustig, Nora y Ros, Jaime “Stabilization ..

op. cit. Cuadro 7.
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CUADRO 9 .
RECURSOS F1SICOS Y COBERTURA DE LOS SERVICIOS DE SALUD POR INSTITUCION: 1981 - 1984

1981 1982 1983 1984P

Camas de hospital(l)
- Secretaria de Salud n.c 0.69 0.74 n.d
- IMSS _ 1.1 1.09 1.05 0.98
- ISSSTE ) e 1.072 1.015 1.014 1.025
‘Médicos ' .
- Secretaria de Salud n.c 0.31 0.32 n.d
~ 1MSS ’ : : 1.21 1.23 1.18 . 1.09
- "I SSSTE ) : 1.596 1.720 1.689 1.794
Cobertura ‘ '
- Secretarfa de Salud(z)(mills. de personas) 38.97 41.57 39.54 ‘n.d
- IMSS (mi llones de personas) : . - 25.5 27.1 28.4 30.2

" = ISSSTE (municipios con servicio) 915.0 842.0 846.0 863.0°

(1) Por cada .1000 personas cubiertas por .ia institucién correspondiente.

(2) Pobiacién que vive en &reas donde existen unidades médicas de la Secretar\'a de Sa-
tud.

n.c No comparable.
n.d No disponible.
< ..p Preliminares.

:_'FUENTE Mlguel de la Madrid, Ter‘ccr‘ «nFormc de Gobuerno. Méxlco, 1935
L "Anexo:. 'Sector Salud y Seguridad Soc\al .
TOMADO DE' Lustug y: Ros op. cnf_.




CUADRO 10
EVOLUCION DE LOS PRECIOS CONTROLADOS DE ALIMENTOS BASICOS 1982 - 1986

TASAS DE CRECIMIENTO
DiCc. 1982 ~ DIC. 1983 DIC. 1982 - MAYD. 1986

Tortilla o] 0.0 416.1
A n.d n.d
Pan [v] 0.0 1 800.0
A n.d n.d
Frijol 0 0.0 775.9
A 50.9 n.d
Arroz 4] 116.1 577.4
A 104.3 n.d
Aceite comestible 0 46.4 602.4
A 46.4 .d
Huevo 0 89.4 581.8
A 72.2 n.d
Carne de res Q 26.0 460.0
A 70.0 ! n.d
Leche (pasteurizada) 0 68.9 544.4
A 123.2 n.d -
Salario Mlfnimo 43.7 . 363.3
indice de precios al consumidor 80.8 512.5P

0 : Precio oficial
A-: Precio observado
p : dato preliminar
n.d: No disponible

Fuente: lustig, Nora y Ross, Jaime op. éit.

ost



CUADRO 11
I ND I CADORES SOCIALES DEL NIVEL DE VIDA: 1981-1984

1981 1082 1983 1984
" Salud ,
Avitaminosis y otras deficiencias nutricio~
nales como causa de la mortalidad infantii (1) 37.42 48.56 - n.d - n:d
Crecimiento fetal {ento y otras deficien-~
cias-nutricionales entre los infantes en--
fermos. atendidos por el ISSSTE (2) 5.7 7.8 7.9 12.4
Educaci 6n

Matricula del primer grado (3) 3.3 -2.4 -1.9  -3.9
Absorcidn en secundaria respecto a los o
nifios que terminaron la primaria (4) 87.6 87.0 86.1 82.2
Comportamiento social :
Robos reportados en el Distrito Federal (5) A0 828 44 488 73 474 72 606

(1) Por cada 100,000 nifios registrados nacidos vivos.
" {2) En porcentajes. :
‘(3) Tasa de crecimiento en porcentajes (corresponde al afio escolar)
“{4) En porcentajes. '

{5) En ntimeros .absolutos.

: _FUENTE:_Anexos de: Salud vy Seguridad Social, 1985,_pp.326; 417,579,§~538;
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CONCLUS [ ONES

La distribucién del ingrese en México puede analizarse-
a través de varios indicadores. El mas significativo, parti
cﬁlarmente.en épocas de inflacién, muestra 1a participaci6n-~
de los Factores (trabajo y capital) en el producto interno -
bruto ¥ en el ingreso nacional de cada afio. E! nivel de in-
greso y su distribucién funcienal indican el grado de avance
de, |a economia ¥ el nivel de bienestar de la poblacibn, pues
es un hecho observado desde hace largo tiempo en las econo--
mias avanzadas y de alto nivel de vida que la participacién-
de los ingresos del trabajo en el ingreso total es claramen-~

te mayoritaria y estable a mediano y largo plazo.

En el proceso de modernizacién de las economias aumenta
el producto y el avance tecnolégico trae como consecuencia -
una recomposicién del proceso de acumulacién que permite am-
pliar la capacidad productiva. De esta forma, si el poder -
adquisitive de la mayoria de la poblacién no aumenta tambijén,
puedé generarse un mayor crecimiento de la oferta sobre la -
demanda, con el consecuente surgimiento de un proceso de re-

cesibén.

" En el caso de México en particular, la participacién.de
los ingresos de! trabajo en el “ingreso global ha sido siem--
pre.baja -(generalmente inferior a 40%), correspondiendo al -

modelo de los palses subdesarrollaedos.

La distr{chién'del'ihgreso entre los das compoﬁentes‘u
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_principales de {a produccién (capital y trabajo) se ha alte-
rado de manera significativa: por ejemplo, mientras que en -~
1982 el 40# de! ingreso naciona! (a precios de 1870) se des-
tinaba a la remuneracién de asalariados, en 1985 esta propor
cién se redujo al 32.1%; en cambio e! excedente de explota--
cién, © sea las remuneraciones al capital pasaron en esos -

afios del 54.6% al 64.8%, respectivamente.

De 1980 a 1986, e! PiIB a precios de 1970 crecié a una -
tasa media anual de apenas 0.7%. Este comportamiento ha in~
fluido negativamente en el PIB per capita; para el mismo pe-
rfodo su crecimiento medio anual fue de -1.7%. Asimismo en-~
cuanto a sus variaciones anuales, se observan fuertes con- -~
tracciones en 1982, 1983 y 1986, afios en que el pals sufrib-
los mayores impactos de la crisis. En general se aprecia un
proceso de deterioro del ingreso per cépita a partir de - -

1982, - acentuado por e! creciente ritmo inflacionario.

El comp&rtamiento del PIB tuvo efectos negativos en ru-
bros tales como los salarios y el empleo. De esta ﬁanera, -
el desemp leo abierto se ubicé en 12% . (en 1981 era de 4% y en
1982 de 8%); la capacidad instaleda ociosa en 36.1% y los sa

larios cayeron en alrededor del 50%.

Por otra parte, no obstante la rqurma al sistema tkihg
tg&io, noe se ha podido revertir la tendencia de que los“in—;r
gréspsytributahios'descanseanrincipalmente en el consumo fi
nal. Pér otro lado, fos ‘ingresos del pafs por concepto de: -

exportaci ones tampoco han sido los suficientes para hacer -~ .
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frente a fas obligaciones externas. Lo importante a desta--
car es que el pago del servicio de {a deuda sigue absorbien~
do casi- la totalidad (90%) de los ingresos del pals via ex--
portaciones petroleras. A la sangria financiera que reclama
el pago de la deuda externa y su servicio debe sumarse la fu
ga de divisas que se calcula fue de 7 mil 965 mitlones de dé
lares entre 1083 y 1986, Tode le cue! ha contribuido al re-
zago de! ingreso nacional, no pudiendo jugar su papel como -~

un factor de crecimiento y desarrollo para el pais.

Resulta evidente que este proceso estd dafiando la capa-
cidad de compra de la poblacién y con ello sus niveles de -~
consumo, Esto es,; su capacidad adquisitiva s¢ ve mermada al
aumentar mas pépidamente y en mayor proporcién la inflacidn-
que’ su ingreso personal, lo que fleva & la contraccion de la
demanda interna. Ello afecte al mismo tiempo a las empresas
quiz8 més a las pequefias y medianas que se encuentran frente
a un mercade interno contrafdo y frente a la competencia de
las grandes que tienen la posiSilidad de abatir costos y de=

exportar sus productos.

8in embargo, todas las empresas al ver elevados sus cos
tos de produccién y comercializacién aumentan el precio fi--.
nal de sus productos a fin de mantener sus mérgenes de ganan

cia.

Pe lo anterior, podemos concluir que el ingrése nacio—-
nal y en consecuencia el individual sélo podrén récuperarse-

en la medida en que se garantice y crezca {a inversién pro--
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ductiva a fin de que le industria pueda generar mayor ndamerp
de empleos mejor remunerados, que permitan el fortalecimien-

to de |a economfa y su crecimiento sostenido.
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