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CAPITULO I

ANTECEDENTES HISTORICOS DEL CREDITO Y DEL DESCUENTO
1.~ Antiguedad

Es verosimil suponer que el crédito debié de in

tervenir en la vida econfmica desde el preciso momento en -

que el cambio comercial comenzd a adquirir algtn de‘sarrollo'

entre las sociedades mercantiles.

Seguramente ain antes de que el empleo de la mo

‘neda hiciera desaparecer el trueque directo, se practict el
préstamo en especie; pero sdlo cuando los hombres adquirie-
- ron la‘ costumbre de utilizar en sus cambios signos conven--
| cionaléa que x:epresent.aban un valor utilizable en la adqgui-

; sicién de todo génexo de bienes, fué cuando las operaciones

de crédito se hicieron practica corriente.

El papel del crédito parece haber sido un tanto

: . !
limitado entre todos los pueblos de la antiguedad; por re--

gla general, los préstamos no se pedfan con vistas a lo que

"“shora 1lamarfamos gastos productivos, sino mas Bien consti-

tufan la posibilidad de llevar a cabo gastos de consumo, Se
comprende que los prestamistas hubieron de correr grandes ~

riesyos y que para asegurar el cumplimiento de los compromi



!

Crearon compafiias de navegacidn y de seguros ma

iitimos y hasta llegaron a fundar bancos.

Pero estos bancos, cuya principal funcién era -
recibir depdsitos en metales preciosos y cambiar las mone--
das, ningan parecido tenian con nuestros bancos contempori-
neos. Cobraban los créditos de sus clientes y pagaban sus
deudas en las plazas extranjeras; pero no parece que hayan-
practicado el descuento; no abrian cuentas corrientes y no
concedfan, en absoluto, préstamos, ni al comercio ni a la -
industria, Los bandueros romanos fueron, mis que otra cosa,

cambistas y mercaderes en metales preciosos,

Bxistieron sin embargo en Roma en las postrime-

rias de la Reptblica y a comienzas del Imperio, gfandes for

tunas mobiliarias, constituidas en parte con los botines de

las conquistas, pero estas fortunas se emplearon sobre todo,
en préstamos usurarios y rara vez sirvieron para crear y de
sarrollar empresas.  La usura aplicada a los préstamos de -
consumo fué el verdadero azote de la vida econdémica romana-

(las tasas de 48% y ain de 75% eran corrientes).



Era una especie de rescate que se exigia a %as-
clases mas pobres, que ademds paralizaba toda vida econdmi-
ca, ya que no habia empresa que pudiera obtener beneficios-
bastantes para pagar tasas semejantes a los prestamistag.
El crédito a la produccién seguia siéndo punto menos que ==

" inexistente.

Por lo dem4s la organizacién econémica del Impe
rio se hizo afiicos a partir del siglo III y todos los pro~-
gresos alcanzados se vieron aniquilados, cuando el mundo xQ

mano se vid sumergido por las invasiones b&rbaras.

Las perturbaciones politicas y las guerras queJ
se sucedieron una tras otra durante toda la primera mitad -
» de la Edad Media o‘Alta Edad Media, hicieron imposible cual

quier desenvolvimiento del comercioc y la industria; no fué

sino hacia fines del siglo XII cuando empezaron a recuperar

alguna actividad los intercambios y principiaron los hom==-
bres a aguzar el ingenioc para descubrir las formas de crédji
to acordes con los requerimientos comerciales. (2)

(2) L. Petit y R, de Veyrac, El Crédito y la Organizacién -

Bancaria, Traduccidn de Luis Nuevamena, Editorial América,-
México~1945, pag. 40.




{ 2.~ Edad Media
El desenvolvimiento del crédito se vid estorba-

do durante mucho tiempo por la doctrina de la Iglesia, que

prohibia el préstamo con interés entre cristianos., Esta --

px;ohibicién se fundaba en el precepto evangélico: MUTUUM -~

VDM"E, NIHIL INDE SPERANTES. Considerdbase, ademis que el ~
dinero no eré por si sol.o productor de ingresos y que no de

bia; por consiguiente, exigirse remuneracién alguna por el

servicio de prestarlo a alguien.

Un capital monetario es un bien qQue se consume-

por el uso que de €l se hace; el prestatario que tiene que
devolverlo ha de reconstituirlo con su trabajo y su econo--

mia; imponerle como suplemento el pago de un interés es una

clara injusticia. Esta doctrina tenia una justificacién --
parcial, por lo dem&s, en el estado econbmico de Europa, de

la Europa Occidental cuando menos durante la primera parcte

, de la Edad Media. La agricultura y el artesanado eran las

» .. -

! Gnicas formas de la produccién, o poco menos; el comercio -

no existfa:; hasta el siglo XIII los préstamos tenian como -

destino, por consecuencia, casi exclusivamente, cubrir gas-




tos de consumo.

La prohibicidén de estipular intereses paraliza-
ba 1éa‘operaciones de crédito, ya que el interés no era con
sidgrado ﬁnicamente como una compensacién de la ganancia -~
ygﬁﬁe'déjaba de percibir el prestamista al privarse de s&s ca
]“Qiﬁaieg;;aino también como el precio del servicio rendido ~
yiféi‘préstﬁtario; Y asf{ por mucho tiempo los judfos fueron -~
|  ¢531,1¢8 tinicos prestamistas de dinero. En la mayor parte-
‘de 163 paises la Ley les vedaba‘dedicarse al comercio la in
:  dué£ria (3). Comb resultado se vieron conducidos a especia
liié?ﬁe en operaciones financieras. Como las penas ecle—-~-
si&eticaa; la excomunidn f la negativa a cristiana sepultu-
 ra no les quitaban el sueio, durante toda la Edad Media ~--
practicaron ampliamente la usura. El poder civil no tuvo -
btro remedio que tolerarlos, ya gue los mismos goberanos -

cristianos, cuando se vefian en apuros de dinero y no tenian

forma de arbitrérselo por imposicién de nuevos tributos ha-

(3) L, Petit y R, de Veyrac, El Creédito y la Organizacidn -
Bancaria, Traduccién de Luis Nuevamena, Editorial América,
México-1945, pég. 41,



bian de recurrir a pedirlo a los judios., No obstante, como
los tipos de interés exigidos por éstos eran exorbitantes -

la ley intervino en algunas ocasiones para compelerlos a 1li

. mitar sus pretensiones; asi verbigracia, una carta de 1212
1'>dérfelipe Augusto, £ijo en dos denarios por libra y por se-
nana, 0 sea‘, un 43% anual, la tasa méxima que podian exigir

[ asus déu"doi:el.

A partir del siglo XIIXI, los intercambios co--

5?qp$;xéiﬁléb_tcmaron mis amplios vuelos en toda la Europa Occi
.j idg§£a1. Las Cruzadas reavivaron el tréfico maritimo; el mo
il?ﬁéimiento comunal debilité el sistema feudal y las liberta--
:k 1des politicas de que disfrutaban las villas facilitaron el

- desarrollo de la industria.

La prohibicidn de los préstamos con interés hu
biera resultédo funesto y habria impedido todo progreso eco
némico, si la doctrina de la Iglesia no hubiese ido hacién~
dgse mis Tlexibte ‘Poco -a poco. - Los- tedlogoe hebian reeeno-
cido siempre que era legitimo conceder una indemnizacién al
prestamista en aquellas ocasiones en que éste no recuperase

el dinero en la fecha fijada, sufriendo con ello un perjui~



cio cie;to, modalidad que recibfia el nombre de DAMNUM EMER-
- GENS. Entonces, se adquirid la costumbre de insertar en -~
los contratos de préstamo una cliusula relativa a las penas
en que entrarian en vigor en los casos en que los compromi-
sés contraidos no fueran cumplidos. Como el perjuicio cau~
sado al acreedor era tanto mis considerable cuanto més ex~-
tenso fuera el retraso del deudor, las cliusulas penales es
rtipuladas_eran proporcionales, por lo regular, al capital -~
prestado y al tiempo tramscurrido después de ia fecha fija-
da para vencimiento. Pero este interés no empezaba a co---
rrer sin6 después de esa fecha, y sélo se pagaba si el pres
‘tatario podfa comprobar que habia sufrido una pérdida real'
como consecuencia de la falta dé cumplimiento del preﬁtata—
rio.

Los canonistas llegaron a reconocer que el preg
tamista tendria derecho a una reparacién cuando a resultas-
de no haber recuperado sﬁ dinero en la fecha de vencimi;nto,

perdiese una oportunidad de ganancia. Eate caso recibia la

denominacién LUCRUM CESSANS. (4)

(4) L. Petit y R. de Veyrac, El Crédito y la Organizacién -
Bancaria, Traduccién de Luis Nuevamena, Editorial América,
México-1945, pag. 42.
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Ahora bien, a medida que el comercic se desarro

llaba se abrian nuevas posibilidades de inversién a los te-

‘nedores de capitales que deseasen hacer producir su dinero.

Los casos de DAMNUM EMERGENS y de LUCRUM CESSANS, que justi

ficaban la imposicién de un interés, se hicieron cada vez -

mAs frecuentes.

Una de las formas de inversidén de capitales gque

. 8e practicbé usualmente en la Edad Media el préstamo a la ~-
gruesa, que ofrecia a la vez las ventajas del préstamo en -
" dinero y de un contrato de seguro marftimo. Cuando el due

,ﬁo de un barco necesitaba fondos con que hacer una travesfa

allende el mar, éontraia un'empméstito'dando al prestanista

una hipoteca sobre la nave que iba a hacer el viaje. Si és

“ta llegaba a buen puerto, el préstamo tenia gue ser devuel~

to, junto con una prima fijada con antelacibn; pero si la -
embarcacién zozobraba el propietario se vefa liberado de to
da obligacién., Asi el duefio del barco recibia, aun antes -
de zarpar, una suma gue representaba la indemnizacién del ~
sequro, cantidad que estaba obligado a devolver, con un de-

terminado suplemento, si la nave llegaba con felicidad al -



quien exigiese la recuperacién del capital entregando al te

rrateniente.

La doctrina canénica permitfa la constitucidn -
de réditos de este tipo con la condicién de que se afecta~--
sen a un bien determinado, fuesen rescatables en cualquier-
momento a grado del'deudor. Y su monto no excediese en de~-
teminada proporcién del precio de compra {un 10% por lo ge
neral) .

En virtud de la doctrina del LUCRUM CESSANS, la
Iglesia acabd por admitir que el prestamista podia convenir
un intexés -en su beneficio si no recuperaba su dinero en la
ﬁadha.con;un;da. Llego a tolerar que la fecha seﬁalada es~
tuvxeae muy cercana de la del préstamo mismo, lo Qque venian
é significar qQue reconocf{a, de hecho, la legitimidad del in
terés. (6)

En el siglo XVI la evolucién politica hizo desa

parecer las dltimas trabas que la doctrina candnica oponia-

(6) L. Petit y R. de Veyrac, El Cré&dito y la Organizacién ..

Bancaria, Traduccidn de Luis Nuevamena, BEditorial América,
MEXico-1945 pag. 44.




embargo préstamos con garantfa prendaria, y, scbre todo, —
rendia grandes servicios al comercio facilitando los pagos-
en una época en la que la moneda metilica aun era escasa, -
y reduciendo a un minimo los transportes fi{sicos de fondos—-

de una plaza a otra.

Cuando un banco recibfa fondos en calidad de de
pbsito entregaba al depositante un testimonio que podia di-
vidirse en varios recibos que atestiguaban que su cliente -
era acreedor de determinala cantidad. Esos recibos, o CON-
TADI DI BANCO, eran personales, pero podfan ser traspasados

a terceros.

Hacia fines del medioevo se empesb ya a utili—
zarlos en los pagos, guardaban, de este modo, cierta analo-
gfa con los modernos billetes de banco, pero como no eran -
pagaderos al portador ni se extendian por cifras redondas -
no podfan rendir iguales servicios que el posterior billete

de banco. (7)

{7) L. Petit y R. de Veyrac, Bl Crédito y La Organizacién ~
Bancaria, Traduccidén de Luis Nuevamena, Editorial América,
México~-1945, pag. 45.



Por el mayor progreso registrado en la Edad Me
dia en materia financiera fué la invencién de la letra de -
cambio. La letra de cambio prest6 inapreciables servicios-
al comercio, al permitir limitar los transportes materiales
de monedas meté&licas; en efecto, cuando pagaban letras a la
orden de sus corresponsales genoveses, los banqueros de ---
kLy6n se convertian en acreedores de los bancos de la ciudad
Italiana. A la reciproca, el pago de las letras giradas de
‘Lybn contra Génova, tornaba a los banqueros genoveses en --
ac#eedores de sus corresponsales de Francia. Las deudas vy
lbé créditos que asi daban como resultado las relaciones --
mercantiles entre las dos plazas se compensaban, cuando ﬁg

nos en parte, y los saldos eran los finicos que se pagaban -~

- en metélico. (8)

(8) L. Petit y R, de Veyrac, El Crédito y la Organizacién -
Bancaria, Traduccidn de Luis Nuevamena, Editorial América,
México-1945, pag. 46, :



3.~ Derecho Moderno
Las postrimerfas del siglo XV y todo el XVI se

caracterizan porque se producen transformaciones profundas

en la estructura econdmica europea.

El descubrimiento del Nuevo Continente America-
no hace posible la explotacién de minas de oro'y plata nue-
vas. La afluencia de metales preciosos que tiene.eate he-~
lcho por resultado, produce una alza muy elevada en los pre-
cios.

En la misma época del descubrimiento, los nave-
gantes ingleses, franceses, espafioles y portugueses creaban
gactorias en la India y el Canada en las Costas Africanas,-
en la América del Sur. Estas factorias incrementaron en --

enormes proporciones el tr&fico maritimo.

iEl alza de précios y el desarrollo de los cam--
bios aumentaron considerablemente 15 masa de pagos gue ha-~
bian de llevarse a cabo por otro lado, la éxpansién mercan-
til hacia necesario un paralelo impulso del crédito. El pa

pel de los bancos iba a verse acrecentado, como consecuen--

cia,



Al mismo tiempo, los requerimientos monetarios-
de los estados se hicieron m&s importantes. La decadencia-
del feudalismo aumentd el §restigio y la autoridad del po--
dexr central, le confiri6 nuevas atribuciones para el ejerci
cio de los cuales los soberanos tuvieron necesidad de recur .
sos financieros m&s considerables. El Crédito Piblico y el
Privado se desenvolvieron simultineamente, No es éxtraﬁo,-

- por tanto, que en esa época surjan grandes bancos privados.

En el siglo XV, en Florencia, los médecis son -
los banqueros oficiales del papado. Se explica, con este -
antecedente, el hecho de que puedan prestar con un 10 y un-
20% de interés sin que la autoridad eclesiéstica crea conve
niente darse por enterada. Gracias a su riqueza y su'no -
bre se convirtieron en arbitros de las luchas politicas y -
en dueios de la ciudad. En Alemania en el siglo XVI, los -
Fugger, que en sus principios fueron unos negociantes comu-
nes en Augsburgo, alcanzaron una prosperidad enorme, hacia~-
1510 su notoriedad se habia hecho tal, que un gran nlmexo. -
de comerciantes acudieron esponténeamente a deposiﬁar dine~

IO en sus manos, y poco a poco su casa de comercio se trang
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formd en un gran banco de negocios. Se instalaron en Ambe-

res, que era entonces un puerto muy activo y un centro co--

mercial de primer orden y tomaron intereses en las principa

les eémpresas de la plaza. Adquirieron asi una fortumna in--
calculable. Pero a partir de 1560, de resultas de la insol

vencia de su deudor m&s importante Felipe II, su prosperi--

‘dad decliné y su crédito se derrumb6 definitivamente a fi--

nes del siglo XVI.

Muchos otros hancos privados menos importantes-

’n viéron arruinados en la sequnda mitad del siglo XVI, por

.causa del abuso de préstamos concedidos a los estados los -

unos, por qperacioxgg desgraciadas los otros.

Estos fracasos condujeron a la creacidén de nue-~

vos establecimientos de crédito que habrian de dedicarse --

‘Gnicamente al comercio de dinero. Se constituyeron, bien -

‘como bancos ptblicos, ejemplos de los cuales fueron el Ban-

co de Venecia en esa Ciudad, y el de San Jorge de Génova, -
ya en forma de sociedades privadas con garantia municipal,-

como el Banco de Amstexrdan.



El objeto principal de estos bancos no fué en -

Al

un principio el llevar a cabo operaciones de crédito, sino

recibir los depdsitos, realizar las transferencias de crédi

to y ofrecer al comercio una moneda estable.

En efecto, la explotacidn de las minas america-

A R AN i s ot

nas habia hecho mayor que nunca la inestabilidad monetaria.
‘. g IQa, relacién de valor de los metales preciosos se habia vis-

: to modificada bruscamenté con el arribo a Europa de grandes

3

. masas de plata procedentes de las minas de Potosf. Por otra
i:art:e los soberanos modificaban con frecuencia el peso y la
loy de las monedas de suerte que los tipos de cambio varia-

'b‘an continuamente., Ni que decir tiene que esto producia --

grandes contratiempos al comercio.

' Para ponex coto a los inconvenientesde la ines-

- tabilidad monetaria, algunos bancos instituyeron monedas de

cuenta que no tenian existencia fisica, pero que representa
ban un peso determinado de metal érecioso y cuyo poder ad--
‘quisitivo permanecia constante. Abrian a sus clientes cuen
tas expresadas en esas monedas ideales; les acreditaban su

importe cuando recibian de ‘ellos oro y plata, y hacian los
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cargos cuando efect:uaban pagos en su nombre. No tenian gque
temer la depreciacién de las monedas, puesto que su activo
lo componian el oro y la plata, o bien acreencias expresa--

das en términos de la propia moneda de cuenta,

Esta fué, en particular, la idea que parecen ha
ber tenido en mente los fundadores del Banco de Amsterdam, -
cuyos principios describe Adam Smith en su libro sobre la -

Riqueza de las Naciones. (9)

Antes de 1609, la gran cantidad de moneda ex---

tranjera desgastada y limada que el inmenso comercio de Ams
»vt"exdam hacfa afluir a esta plaza desde todos los confines -

. Qe Europa, redujo el valor de la moneda corriente cerca de-

un 9% del valor de la buena moneda recién salida del tro---

- quel, Apenas hacfan su aparicién en el mercado esas monedas

nuevas, eran exportadas o fundidas, como ocurre siempre en

circunstancias semejantes.

(9) L. Petit y R. de Veyrac, E} Crédito y la Organizacién -
Bancaria, Traduccién de Luis Nuevamena, Editorial América,
México-1945, pags. 47 y 48. .



Los mercaderes, a pesar de tener repletas sus -
arcas de monedas comunes, no siempre lograban encontrar una
cantidad suficiente de moneda buena para pagar sus letras -
de cambio. Como consecuencia de esta situacién, el valor =
de lasletras de cambio, a despecho de todos los reglamentos
que se expidieron para poner freno a ese estado de cosas, -

se volvid estremadamente fluctuante.

Para remediar estos inconvenientes se estable-~-
cidé en 1609 un banco con garantfa de la ciudad. Eéta insti
tuciéA recibid las monedas extranjeras y las monedas fehbles
y desgastadas del pails, por su valor intrinseco, en plata =
tipo del pais, descontando exclusivamente lo necesario para
pgar los gastos de branceaje y deméds erogaciones indispensg
bles de administracién. EL banco abria entonces un crédito
en sug libros por lo que restaba tras aquella m;desta deduc
cién. Ese crédito se llamb moneda de banco y como represen
taba exactamente la moneda segiin su peso primitivo de fabri
cacidn, conservaba siempre el mismo valor real y valia in-~
trinsecamente més que la moneda corriente del pais. Se or-

dend al propio tiempo que todas las letras de cambio de -~~~

seiscientos florines en adelante, giradas sobre Amsterdam, -



'_o negociadas sobre esa plaza, fuesen pagadas en moneda de -
banco, lo que descartd de inmediato todas las incertidum~=-
bres relativas al valor de los documentos. Como consecuen-
cia de esa reglamentacién todos los comerciantes se vieron-
obligados a abrir una nueva cuenta en el Banco para poder -
pagar las letras de cambio procedentes del exterior, cosa -
- que ocasiond necesariamente una cierta demanda de dinero de
banco,

El Banco de Amsterdam habfia obtenido, pues, de
hecho el monopolio de las operaciones de cambio. Ademés, -
compraba y vendia lingotes de oro y-de plata. Pero hasta -
fines del éiglo XVII hizo pocas opexraciones de crédito, se
limitd a conceder anticipos a corto plazo a la compafifa de-
Indias Orientales v a la Villa de Amsterdam, A principios-
del siglo XVIII comenzd a conceder adelantos sobre lingotes,
a particulares, y a emitir billetes en representacién de -~
esos anticipos. El prestatario recibia, en lugar de moneda
metélica, un billete que daba derecho a la restitucién de -
la garantia prendaria en el momento en Que pagase su deuda.
Podia negociar este billete y arbitrarse en esa forma efec-

tiva.

BIBLIOTECA GEANTRAL
US4 R
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El Banco de Amsterdam prosperd hasta fines ‘:iel
siglo XVIII; pexo en esa época el gobierno holandés exigié
de &1 grandes anticipos para sostener la guexra contra In--
glaterra, y para colmo se apropid uma parte de los lingotes

de oro que posefa y que eran garantia de sus billetes..Esta

expoliacidén arrastrd a la ruina al banco.

Otro gran banco de depbsitos y giros, el de Ham
" burgo, se cohstituyé a principios del siglo XVII, Esta ins
titucidén prestd grandes servicios al comercio con crear una
nueva unidad monetaria, el marco-banco, que llegd a tener,-~
en toda la extensidn de la palabra, un caricter internacio-
nal. El marco-banco, gue representaba un peso de plata inva
riable, pero Que nunca se acufip, sirvid durante dos siglos
como moneda de cuenta en las relaciones de los clientes del

banco entre si.

En los siglos XVII y xvxn se registran nue.vos-
progresos en las operaciones de crédito. En esa época fué-
cuando los bancos comenzaron a descontar como cosa corrien-~
te las letras de cambio y a emitir billetes que pudiera.n ha

cer las veces de la moneda. La prictica del descuento co--



menz6 a difundirse cuando las letras de cambio se hicieron
transmisibles por endoso, es deciry, por una simple indica--
cidn escrita en el mismo efecto y que designaba al nuevo -~
acreédor a quien habrfan de ser pagados. Las complicadas -
formalidades de la cesidn de créditos se vefan suprimidas -
mediante este sencillo exp'ediente. Desde ese momento, los

comerciantes que habian girado letras contra sus comprado--

res podian venderlos a su banco; éste les pagaba sin mas -~

trémite su precio, previa deduccibébn de una cantidad determi
nada. Representacién de sus gastos de recobro y el interés
del dinero durante el tiempo por transcurrir hasta su venci
miento. MAs tarde, el banquero hacia cobrar las letras por
medio de su corresponsal en la plaza en que fuesen pagade--~
ras. Gracias al descuento, la letra de cambio dejé de ser-
un medio de cambio de plaza a plaza para convertirse en un-

instrumento de crédito. (10)

(10) L. Petit y R. de Veyrac, El Crédito y la Organizacidn-

 Bancaria, Traduccidén de Luis Nuevamena, Editorial América,

México~1945, pags. 49 y 50.



4.~ Bl Crédito en Italia

Los banqueros italianos fueron los primeros de

la banca, desde la antigua Roma existian dos especies de
banqueros: Argentarii y Nummularii. Estos se ocupaban de
‘las operaciones de cambio, mientras que los “Argentarii" --

fueron los banqueros propiamente dichos.

Los banqueros romanos desarrollaban miltiples-
actividades comerciales: aceptaban deﬁésitos. aco;daban ——
préstamos, realizaban transcripciones similares a los usua~
les en el giro y también practicaron el negocio de descuen-
to. Naturalmente, no se trataba de la operacién de un senti\
do moderno, pero existfia en su esencia bajo la forha de 1la
anticipacidn de una suma contra la cesidén de otra con venci
miento posterior. La Representatio no fué otro negocio qﬁe
el pago inmediato de una deuda adelantando su véncimiento,
La suma que se debia oblar para el pago adelantado se deno-

mindé commodum temporis, o commodum repraesentationis.

En las practicas de los banqueros romanos en--—

contramos en forma primitiva, pero con sus caracteristicas-

»

esenciales, la mayor parte de nuestras actuales operaciones
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5.~ Derecho Francés

Las primeras tentativas de emisién fiduciaria -
que se hicieron en Francia condujeron a un fracaso e;trepi—
toso. El Financiero Escocés Law fué el primero que fundd ~
en este pais; en 1716, un banco de emisién., Después de ha-
ber visto funcionar en Europa varias instituciones de ese -
género, en particular los bancos de Amsterdam y de Inglate-
rxa, concibid el proyecto de crear uno semejante en Francia.
Como la situacién de la hacienda pdblica era después de la-
muerte de Luis XIV, critica, Law no olvidé .hacer resaltar -
todas las ventajas que defivaria el tesoro de la existen&ia
de un gran banco cuyo crédito reforzase el del Estado. Se-'
explica que encontrase favorable acogida de parte de los mi
nistros y que el 2 de mayo de 1716 obtuviese del Regente -~
cartas de patente que la autorizaban a fundar el Banco Gene
ral del Reino.

I.;: i@ea fundamental de Law era que la abund;\n——
cia de numerario y la rapidez. de sx:x circulacién son facto--
res de prosperidad; de donde se desprende que la moneda de
papel ﬁiene superioridad sobre la metilica, puesto que su -

cantidad puede acrecentarse tanto como sea menester para es



‘ timular la actividad comercial.,

Pensaba Law gque no habfa que empeflarse en guar
dar una proporcidén rigida entre la emisién de billetes y la

- reserva metilica del banco emisor.

Claro que en un principio tendria que guardar -
el banco una reserva de numerario suficiente para inspirar-
| confianza; pero cuando el pGblico hubiese tomado como cos--
tumbre utilizar los billetes, dejaria de pedir su conver--—-—
~ 8ién y la circulacion de moneda de papel podria aumentarse-
sin riesgo, en la necesaria medida para responder a los re-
querimientos mercantiles, cualquiera que fuese el monto de

la caja metAlica.

En sus principios el Banco Genexal ejercid una-
meritoria influencia sobre la vida econfmica francesa. Emi
tid billetes como representacién de operaciones de descuen-
to y consiguid hacer bajar el tipo de este en proporcién --
" considerable, qraci;:s‘“a la abundancia monetaria que sus emi
siones daban por resultado. Los billetes fueron aceptados-

en todas partes, porgque eran pagaderos en escudos de banco,

los cuales "serfan siempre del mismo peso y de igual ley, -



no pudiendo estar sujetos a variacién alguna". Como en esa
forma escapaban a las fluctuaciones derivadas de la reft;nd_i;
cidn de las monedas, liegaron a tener premio sobre las mone
das metdlicas, Pero seqgin la idea de Law, el banco de emi-~
s8i6n no era mias que una de las piezas bisicas de un organis
mo econéxhico mds complejo. Usando el crédito, que en sus -
manos estaba distribuir, Law quizo crear grandes empresas -
qﬁe estimulacen la actividad econdmica y que aun llegaron -~
a ofrecer un apoyo al Estado, permitiéndole liquidar su pa-
sivo. En agosto de 1717 fundd, siguiendo su idea, dos so--
ciedades, la compaflia de Occidente y la compafiia del Misisi

pi, cuyo objeto fué comerciar con las colonias francesas, °

En mayo de 1719 la compafiia de Occidente, con‘.-
la absorcién de otras sociedades coloniales se convirtié en
la compafifa de indias; obtuvo el monopolio para el tré&fico-
con las colonias, el privilegio de laacuffacién de moneda, -
Yy un poco mas tarde el derecho de recaudar los impuestos in

directos, pagando un rédito anual al Estado,

En esta forma la compafiia se convirtié en una ~

empresa vastisima; pero también habia de ser la causa deter



minante de la caida del Banco y el derrumbe del sistema de
Law,

como tenia inagotables necesidades de dinero -~
que invertir en las empresas nuevas Que abarcaba la compa--
fiia aumentd sin tasa su capital. El banco general (Banco -
"Real a partir de 1718) facilitaba la suscripcién de nuevas-
acciones concediendo adelantos sobre las antigua‘s Yy compran
do titulos para sostener las cotizaciones. Pero para esto-
se veia obligado a aumentar si‘.n tregua sus emisiones de bi-
1lletes, y este crecimiento de la circulacién fiducia:ia' ex;a
un incentivo para la especulacidn; las acciones de la compa
fifa de Indias llegaron a cotizaciones fuera de proporcidn -

con su valor real,

La baja en los titulos de la compafiia, que dié
comienzo en enero de 1720, seffald el prixicipio del fin para -
el sistema; quebrantd la confianza del piblico en la firme-
za del banco y determind a un gran nimero de tenedores de =~
billetes a pedir su traduccidén a metdlico. En junio de ---
1720, la inquietud de los tenedores degenerd en panico. Por
fin, el 17 de julio, tras una verdadera estampida en el cur

?

s0 de la cual hubo muertos y heridos, el Banco Real hubo de



suspender sus pagos. ELl billete perdid en ese mismo mo?en-
to todo su valor; nadie lo qQuizo recibir una vez que quedd
convertido en una moneda de papel inconvertible. El banco-
desaparecidé y Law, que también se habia arruinado, huyé al

extranjero.

La experiencia desembocaba en el desastre. El -
financiero escocés habia subestimado los peligros de las ~~
emisiones abusivas de papel moneda. Hizo a un lado el prin
cipio esencial que dice que la circulacidén de billetes debe
adaptarse a las necesidades de los cambios y que su creci--
miento sin medida lejos de engepdrar prosperidad, provoca -~
el desplome de la moneda y la ruina general de la gente que.
ahorra., Dejé tan tristes recuerdos su sistema que durante-
la mayor parte del siglo XVIII no fué posible la creacién -

.

de un nuevo banco de emisién en Francia. (12)

(12) L. Petit y R. de Veyrac, El Crédito y la Organizacién-
Bancaria, Traduccién de Luis Nuevamena, Edltorlal América,
México~1945, pags. 52, 53 vy 54,



6.~ Derecho Inglés

El descuento lo practicaron en Inglaterra désde
mediados del siglo XVII los banQueros de la plaza de Lon~--

dres, a quienes en aquel entonces se llamaba Goldemiths. (13)

En la misma época comenzaron a convertirse los
billetes de banco en instrumentos de cambio. El piblico, -
inquieto por la inseguridad de las monedaé, preferia a las-
metdlicas, exp\.'lestas a con'stantes refundiciones, los bille-
tes, que siempre eran pagaderos en un peso constante de 6:0.
Por su lado, los bancos, en vez de prestar monedas met&li--
cas, encoﬁtraron ventaja en emitir billetes para llevar a -
cabo operaciones de crédito. Los prestatarios acept#ron gus
tosos los billetes, cuando el banco inspird confianza, por-
que sabian que podrian utilizarlos a su vez para sus pagos.
Estos billetes eran pagaderos en moneda metalica, pero como
nunca se presentaban todos a un tiempo exigiendo esa conver

sién, los bancos pudieron emitirlos por cifras muy superio-

(13) Andréadés (Historia de la Banque d'Angleterre, Paris, -
1904, pag. 26), citado por Joaguin Garriguez, Contratos Ban
carios Madrid, MCML VIII Editorial Silverio Aguirre Torre, -
pag. 270.



res a sus existencias metdlicas reales., la emisidén de bi~--
lletes acrecentd en gran forma las posibilidades de crédito;
permitié adaptar la circulacidn monetaria a los requerimien

tos del comercio,

-En algunos paises, particularmente en Escocia,~
la emisién de billetes antecedié a la costumbre de los depd
sitos bancarios. El economista inglés Bagehot da la expli-
cacién de tal hecho diciendo que la constitucién de un depb
8ito supone, por parte de los depositantes, un acto de con-
fianza, mientras el hecho de recibir un billete de banco en
sustit;pcién de una cantidad de moneda met&lica, ain cuando-~

supone en el prestatario un cierto grado de confianza, no -

implica ninguna gestidn activa.

Para que la circulacidn de la moneda de papel -
se establezca basta con que el piblico acepte los billetes-
en calidad de pago; por el contrario, para qQue la utiliza--
cidn de los depdsitos se dj.funda es preciso que el piblico-
tome la costumbre de abrir cuentas en los bancos y de lle--
var a ellos sus fondos. La iniciativa de los depdsitos es

del pGblico, mientras la de la emisidén de los billetes per-



tenece a los bancos.

Hay que tener cuidado, empero, en no deducir de
los hechos que pudieron registrarse en Escocia, conclusio--
nes generales., En sus origenes, la emisién de billetes fué,

3

ordinariamente, contrapartida de los depdsitos.

Los primeros billetes de banco fueron, sin duda,

recibos que verificaban la entrega de una suma en oxo o en
plata y que daban a sus tenedores derecho a exigir su‘pago-

| {los contadi di banco del medicevo). Poco a poco los reci-~

bos se hicieron transferibles de mano en mano; una vez gue-

se les emitid por sumas siempre iguales y por cantidades ce’

rradas, tomaron la caracteristica de medio de pago, y sdlo-
mas tarde los bancos tomaron el habito de emitir billetes -~

para agenciarse recursos. (14)

(14) L. Petit y R. de Veyrac, El Crédito y la Organizacién-
Bancaria, Traduccidén de Luis Nuevamena, Editorial América,




7.~ El Derecho en México

surgid en la época colonial con el crédito de -~
avio. La mds antigua institucidén bancaria mexicana, fué el
Nacional Monte de Piedad fundado el 2 de junio de 1774. El

Monte fué el primer banco que emitid billetes.

El amparo del CHédigo de Comercio de 1854, se -~
constituyd el primer banco de caracteristicas modernas, al
obtenex Don Guillermo Newbold, el 22 de junio de 1864, el ~
establecimiento y matrfcula del Banco de Londres, México y-
Sudamérica que originalmente se encontraba establecido en -
Londres, pero con autorizacion para fundar sucursales en M§
xico y en otros paises sudamericanos. Este Banco funciond-
como de emisidén, desde su principio hasta que se constituyd
el Banco de México, con el monopolio de labemisién de bille
tes, |

El Banco Nacional Mexicano, surgié en virtud --
del contrato celehra;lo entre el gobierno mexicano y el re—-
presentante del Banco Franco Egipcio como banco de emisién,
descuento y depdsito, empezd sus operaciones el 27 de marzo

de 1882 el Banco Mercantil nace en oposicidn al Banco Nacio
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Angelo Aldrighetti (2), describe al descuento, -

como la adquisicién, al contado, de un crédito a plazo".

Cervantes Ahumada (3) dice que "desde el punto-
de vista de la préctica bancaria podemos describir el des--
cuento como aguella operacién que realizan los Bancos y por

medio de la cual adquieren documentos de crédito de venci--

‘miento futuro, dando en cambio al descontatario el importe-

de dichos documentos menos un premio, que constituye la pri

ma o tasa de dascuento".

gl descuento (4) dicen Petit y Veyrac, "consis-
te en cambiar un efecto comercial no vencido aGn, por dine-
ro o un crédito bancario, mediante una reduccibén sobre el ~
valor del efectﬁ. proporcional al tiempo que falta correr -

hasta la fecha de vencimiento".

(2) Angelo Aldrighetti, Técnica Bancaria, Traducciédn de Fe~

‘lipe de J. Tena y Roberto Lépez, México, Fondo de Cultura -

Econémica, 1938, p&g. 67,

(3) RaGl Cervantes Ahumada, El Descuento Bancario y Otros ~
Ensayos, México, ARS, 1947, pégs. 9 y 10.

(4) L. Petit y R. de Veyrac.- El Crédito y la Organizacibn-
Bancaria, Traduccidn espafiola de Luis Nuevamena.- México, -~

1943, Editorial América, pég. 202.




Geoxrge Ripert (5), dice que, “el descuento es -
.el endoso de un efecto de comercio a un banquero que p;ga -
su importe al endosante deduciendo una suma que representa-
los intereses de la cuantia del efecto que ha de transcu-~=-

rrir antes del vencimiento".

Joaquin Garriguez {6), dice que "se entiende --
por descuento el hecho de abonar un Banco al cliente en di—
nero el importe de un titulo de crédito no vencido descon-~
tando los intereses correspondientes al tiempo que media en

tre el anticipo y el vencimiento del crédito".

Francesco Messineo (7), define a el descuento -
como "un contrato con prestacidn correlativa, en virtud del
cual una de las partes (descontante) se obliga con la otra~

parte (descontado) a pagarle el importe de un crédito pecu~

-(5) George Ripert, Tratado Elemental de Derecho Comercial, -
Traduccidn de Felipe de Sold Cafiizares con la colaboracidn-
de Pedro G. San Martin, Tomo III Operaciones Comerciales, -
Tipograffia Editora Argentina, Buenos Aires, 1954~ pég. 427,
(6) Joaquin Garriguez, Contratos Bancarios, Madrid, 1958, -
pags. 253 y 254,

“{7)Francesco Messineo, Operaciones de Bolsa y de Banca, Se-~
gunda Edicién Casa Editorial Bosch, Barcelona, Versidén Espa
fiola de R, Gary de Montell&, 1957, pag. 409.



niario que e'sta parte posee contra un tercero {(asuncidén -~--
por parte del descontante - de un débito ajeno) antes de --
que ‘aquél haya vencido -~ a cambio de la c:esién {pro-solven
do) del mismo crédito; con lo que, la liberacidén del descon
tado (cedente) respecto del descontante (cesionario) queda

subordinada al "buen fin" del crédito cedido".

Tullio Asoarrelli (8), sostiene que "el descuen

to consiste en una nperacién en virtud de la cual se paga —
| con una deduccibédn una obligacién aGn no vencida. Se le lla
" ma crédito de decuento porque una persona que no es el deu-
dor ni actda por su cuenta otorga crédito al acreedér. pa~--
gindole la deuda no vencida, deduciendo (descontando) del -
pago una cantidad en concepto de érima por el negocio; pu-~

diera pues decirse qQue es una adquisicidén al contado de un~

crédito a plazo”.

(8) Tullio Ascarelli, Derecho Mercantil, Traduccidn del Lic.
Felipe de J. Tena, Porrua y Cia,, México, D.F., 1940, pég .-
3“. .



Con el objeto de precisar la naturaleza jurica
; .

del descuento, vamos a pasar a analizar los conceptos ante-
riormente expuestos para advertir que los elementos constan
teé que caracterizan esta operacién son: dos sujetos, uno,
el descontador, que generalmente es un banco, y el otro, el
descontatario, o sea una particular, generalmente un comer-
ciante (aunque, como veremos mis tarde, es frecuente que el
banco intervenga en la operacidn con caricter de descontata
rio). A continuacién, aparecen las prestaciones a que se -
obligan las partes: por parte del descontatario, cesidn de
un crédito no vencido y por parte del descontador, anticipo
del importe de ese crédito, previa deduccidn de los intere~*
ses.

De los conceptos arriba analizados podemos con-
cluir primeramente que el descuento es un contrato. De ~--

acuerdo con lo que prescribe el articulo 1792 del Cbddigo Ci

vil de 1928, "convenio es el acuerdo de dos o mAs personas-

para crear, transferir, modificar o extinguir obligaciones”,
y el articulo 1793 de ese mismo ordenamiento dice asf{: "los
convenios que producen o transfieren las obligaciones y de-

rechos toman el nombre de contratos". En el descuento exis



ﬁe el acuerdo de voluntades, tendientes a crear obligacio--
 nes para ambas partes,_y, como consecuencia de lo anterior,
‘el descontatario se obliga a transferir al descontador su -
| crédito contra un tercero, y el descontador, a su vex, a an

ticipar el importe de ese crédito al descontatario.

El descuento puede considerarse, a nuestro jui-
ylcio; como bilateral, pues dado el caricter comsensual que -
- lo distingue, la transferencia del crédito descontado y la

'egtrega de la suma, as{ como la restitucibén de la suma anti

cipada constituirén las principales obligaciones que nacen~

como consecuencia del contrato de descuento, y estarin a ~-
cargo de ambas partes. El contrato por lo tanto serd bila-
teral, ya que el articulo 1836 del Cddigo Civil de 1928, di
ce que "el Contrato es bilateral cuando las partes se obli-

guen reciprocamente”.

2 .~ NATURALEZA JURIDICA:
a) Teoria de la cesidn del crédito.

Entre las diversas teorias gue se han elaborado

sobre  la naturaleza juridica del descuento, podemos exami--

1 nar en ptimer lugar aquella que considera el descuento como




una cesién de crédito; segin tal opinién, la caracteriat%ca
de esta operacidn consiste en la cesidén de un crédito que =~
el descontatario hace al descontador, recibiendo aquél el -

monto de dicho crefito en dinero, hecha la deduccidn de los

" intereses hasta el dia del vencimiento.

El Dr. Rail Cervantes Ahumada (9) no acepta es-
' ‘taytecria porque “"en la operacién de descuento, el Banco ad
- quieze la propiedad de titulos de crédito, y paga por ellos

un precio al descontatario. Por tanto, no existe en senti~-

- do estricto una operacién de crédito, ya que la contrapres-

_tacidn o contra-partida que corresponde al descontatario, -
ho es aplazada, sino que es ejecutada de inmediato, S6lo en
sentido indirecto podemos decir que.se trata de una opera--
cién de crédito, porque‘se inserta en un proceso de circula
cién de crédito, y el descontador, al convertirsé en acree-
dor del obligado en el mismo, e ihdirectamente le concede ~

créditos, al substituir el antiguo acreedor".

(9) Cervantes Ahumada, Radl, El Descuento Bancario y otros-
Ensayos. Coleccidén de Estudios Juridicos ARS, México 1947,~

pag. 14.




Ademas, la transmisién mediante cesidén de titulos
de crédito faculta al deudor a oponer al cesionario las —---
excepciones que podria oponer al cedente en el momento en -
que se hace la cesidn, es decir que no se operaria la fun--
cién de autonomia considerada caracteristica de los titulos
de crédito, y que desde el punto de vista activo se traduce
"en que cada persona que adquiere el documento adquiere un -
derecho propio, independiente del que podia taner la perso-
na que le transmitié el titulo; y desde el punto de vista -
pasivo debe entenderse que es autdnoma la obligacién que ca
da uno de los signatarios del titulo tiene respecto del --

crédito consignado en el mismo.

b) .- Teoria del Mutuo.
Los sostenedores de esta teoria afirman que el -~
‘descuento no es otra cosa que un mutuo, lo cual, objeta ==~
Francesco Messineo (10), afirmando que "la estructura juri-

dica del descuento repugna toda asimilacién con el mutuo --

(10) Messineo, Francesco, Operaciones de Bolsa y de Banca, -~
Segunda Edicién, Casa Editorial Basch, Barcelona, Versién -
Espafiola R. Gay de Montelld, 1957, pég. 396.
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(préstamo) que es contrato con prestacidn por una sola de -

L]
‘las partes.
El descuento, siendo un contrato con prestaciones

correlativas, no puede, por esto solo, ser un mutuo.

Esto incluso cuando en nuestro caso, se observa -
que no el mutuo simple o gratuito sino el mutuo a interés -
(o fenerativo), se presenta como el paradigna al cual debe-

ria conducirnos la figura del descuento”.

El articulo 2384 C.C.V., define a el mutuo y a la
letra dice "el mutuo es un contrato por el cual el mutuante
se obliga a transferir la propiedad de una suma de dinero -

o de otros casos fungibles al mutuatario, quien se obliga -

a devolver otro tanto de la misma especie y calidad".

Si examinamos esta definicidn nos damos cuenta --
dque no se identifican el mutuo y el descuento, porque él mu
tuatario, se obliga a devolver la misma cantidad de dinero;
y en el descuento el descontatario, recibe el importe de di

' chos documentos menos la prima o tasa de descuento.



‘ El mutuatario en el momento en que el mutuo se le
concede no entrega nada; y en el Qescuento, por el contra--
rio, si el descontatario no diese el titulo, no habria ope~

racidén de descuento.

¢c) .~ Teoria de la compraventa
Segﬁn esta teoria, el descontador adquiere del -~
descontatario un crédito o titulo de crédito, ain no venci-
do, por un precio determinado, representado por la suma que
constituye el importe del crédito disminufida del descuento-

y de una comisién.

El Dr. Radl Cervantes Ahumda (11l), no se adhiere~
a la teoria de la compraventa, porque "esta operacién es ~--
por su naturaleza consensual y Se perfecciona, en consécuep_
cia, por el simple consentimiento; se transfiere el dominio
de la cosa vendida, y la entrega de la cosa es un simple ac
to de ejecucién del contrato ya perfectb. En cambioc en el
descuento, qQue es opéracién cambiaria, la operacién no se -
perfecciona por el simple consentimiento, sino con la entxe
ga (y entrega cambiaria) de los titulos descontados.

(11) Radl Cervantes Ahumada, El Descuento Bancario y otros-
Ensayos, Coleccidn de Estudios Juridicos ARS, México, 1947,

p&g. 25.



sin esta eﬁtrega no podremos hablar jamas de -~
descuénto, due es, consecuentemente, un contrato de natura-
leza real.

En la compraventa, como una consecuenciagl ---
traélado de dominio, la cosa perece para el compradox, aun—
que no le haya sido gntregéda; y trataindose de descuento, -~
éomo la transferencia es cambiaria, mientras el titulo des-
contado no seabehtregado,.ni hay traslado del dominio, ni ~

hay riesgo para el descontador, ni hay descuento,

Mas adelante objeta exponiendo el Dr, Cexvantes
: Ahumada (12) que, si bien es cierto que el contrato de desg-
| cuento es especial, no tipificado en la ley, es un contrato
real desde dos puntos de vista: a) Desde el punto de vista-
del descontatario, para que el descuento se perfeccione es
esenqialmente necesario que se transfiera el dominio de los

‘titulos y se haga la entrega de los mismos al descontadox;-

(12) RaGl Cervantes Ahumada, El Descuento Bancario y Otros

Ensayos, Coleccidn de Estudios Juridicos ARS, México, 1947,
pig. 28,



v, b) Desde el punto de vista de este Ultimo, es necesario
que se haga la entrega del importe de la operacién al des--
contatario. En tanto que en la compraventa no es esencial
la entrega del precio. 8i lo es en el descuento. No puede

imaginarse un descuento a plazo, en el que el descontador -~

quedase a deber el importe de los titulos al descontatario.

Analizadas estas teorias podemos concluir: (13)

a) .~ El1 descuento es una operacién atfpica, "sue
Géneris”, de naturaleza cambiaria y doblemente real; esto -
_es, real desde el punto de vista de la obligacidn del des--
kcontador. .
| b) .~ E1l descuento no es una operacidén de crédito-
propiamente dicha, sino una operacién de cambio. El descon
tador entrega un valor actual (dinero) a cambio de otro va-
loxr también actﬁal (titulo de crédito). Es ind;dable que, -
a pesar de que el titulo de crédito descontado incorpora un
crédito de vencimiento futuro, tiene un valor real desde el

momento de su creacidn,

(13) Rall Cervantes Ahumada, El Descu2nto Bancario y Otros-
Ensayos, Coleccidén de Estudios Juridicos ARS, México, 1947,
pég. 30. ' ’



c) .~ La obligacidn del descontatario de responder'
del pago del titulo descontado, no es esencial en el des---
cuento, puede eludirse tal obligacidén, por la insercidén en

el endoso de las clausulas "sin garantia" o "sin responsabi

lidad”.
' 4d) .~ Por el descuento, el descontador se convier-

te en titular definitivo y absoluto del titulo descontado;:-

en propietario de la cosa, Que por tanto, para él perxece y

en su dafio se perjudica.

e) .~ El descontador, si el titulo fué descontado~
con insercidén de las clausulas "sin garantia” o "sin respon
sabilidad" nada podra reclamar al descontatario con base en
el contrato de descuento, en caso de falta de pago del titu

~lo.

| £) .~ Tampoco podré ejercitar el descontador, en -
césq de haber perdido la accidn cambiaria por caducidad o‘~
prescripcién, las acciones causales o de enriquecimiento. ~
No proceder& accidn causal, porque el descuento no es crédi
ﬁo de mutuo; ni procederi la de enriquecimiento, porque Vel
descontatario, al descontar un valor, se desprendié de un -

bien patrimonial que sustituyd con el importe del descuento,



y el descontador sustituyé dicho importe con la cosa cuya -
bropiedad se le transfirid y dque tenia para &l un valor in-

dudable en la época en que el descuento fué realizado.

3.- El Redescuento

“El redescuento es una operacidn por la que una
institucién de crédito hace descontar por otro banco los do
cumentos que previamente habia descontado a sus clientes',~
(14)

Las instituciones bancarias tienen la necésidad
de mantener un estado de liquidez respecto a las operacio--
nes que realizan, para poder hacer frente a las demandas de
restitucidn de capitales de sus clientes; perovpuede suce~~
der que un banco se encuentre en un momento dado con exceso
de documentos en cartera y con necesidad de efectivo; la sp
lucidn para este banco ser8 la de redescontar los documen--
tos que él descontd a sus clientes, es decir, acudir en ca-

lidad de descontatario hacia una banca mayor. "Para Que el

(14) Joaquin Rodriguez Rodriguez, Derecho Bancario, Segunda
Edicidn, Editorial Porrua, S.A., México, 1964, p&g. 335,
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redescuento sea posible, es necesario que se haya realizado

una primera operacidn de descuento.

La tasa de redescuento es inferior a la que el
banéo descontatario aplica a sus clientes; a este resbecto,
la‘Ley Orgénica del Banco de México en su articulo 32, dice:
sLas instituciones de crédito y las organizaciones auxilid—
res no podrén cargar a sus clientes intereses, premlos o -
-descuentos lnferlores a un minimo ni en exceso de un m&ximo
‘que el Banco de México estard autorizado para fijar en todo
tiempo, ?especto a las operaciones que practiquen con sus -

[y

cliéntes".

J. Rodriguez Rodriguez (15) dice: "Es sabido =~
que el Banco Oficial del Estado asume, segin lgs disposicio
nes de su Ley Org&nica y de sus estatutos; el papel de un -
banco de bancos; esto es, de una institucidn de c;édito, -
que tiene como cliente a los demés bancos del pais, y que -
solo muy excepcionalmente opera con particulares, como pu--=

diera hacerlo una instituacién de crédito privada.

(15) Joaquin Rodriguez Rodriguez, Derecho Bancario, Segunda
Edicién, Editorial Porrua, S.A., México, 1964, Pég. 337,




El redescuento, practicado por el Banco de Méxi
co, tiene especial interés de que sus normas influyen en la
prédctica del redescuento por las demds instituciones de cré

dito".
En efecto, la Ley Orgénica del Banco de México,

establece los requisitos que debe reunir el papel que se le
p:ebenta a redescuento; su articulo 24, fraccién VIII, dice
asi: “Articulo 24.~ El banco podrd, en las condiciones que

fije su consejo y de acuerdo con esta Ley: ... —

VIII.- Descontar a las instituciones Qe crédito
aabciadas, letras de cambio, pagarés o bonos de prenda a la
orden, que provengan de operaciones relacionadas con la ne-'
gociacién de mercancfas, la obtencibn, negociacidn o elabo-
racién de productos industriales, o el cultivo o negocia=--
cién de productos agricolas, asi como con la ganaderia que
lleven la firma de la institucién descontataria, y ademfs -
gue lleven una firma de ieconocida solvencia* (ver asimismo

articulos 27 y 33 de esa Ley).

"Las diferencias entre descuento y redescuento-

se ofrecen Unicamente desde el punto de vista econémico, ya
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que mirada la operacidén desde el punto de vista del Banco -
privado, el descuento es una operacién activa y el redes---

cuento es una operacién pasiva". (16)

WEL redescuento, como operacién pasiva, repre--~
senta para los bancos una indiscutible comodidad, en cuanto

que con facilidad y rapidez, pueden convertir, en efectivo,

~ ‘la parte de su cartera que necesiten; pero no estari libre-

" de inconvenientes,

Precuentemente, el Banco de México se ve forza-

“do a establecer restricciones a las operaciones de redes---

cuento, lo Que inmediatamente repercute sobre los demis ban
cos, Que aplican andlogae restricciones a sus clientes, y -
esto ocurre en los momentos en que los bancos se encuentran

mis necesitados.

Tampoco, debe echarse en olvido qQue muchas ve--

ces los bancos, después de efectuado un redescuento, se ven

(16) Garriguez, Joaquin, Contratos Bancarios, Editorial, --
Silverio Aguirre Torre, Madrid, 1958, pag. 295.



obligados a devolver el importe de parte de los documeptos,
gque no han sido atendidos por sus deudores, lo que constri-
fie al Banco, no solamente a restituir el importe del docu-~

mento, sino también, los gastos causados". (17)

Por lo que pensamos Que los bancos deben tratar
de bastarse con sus propios medios, y guardar un estado de~
liquidez en sus operaciones para hacer frente a sus necesi-~

dades en efectivo; y s8lo en una situacidn extrema, ocurrir

al redescuento.

(17) Rodriguez Rodriguez, Joaquin, Derecho Bancario, Segun-
da Edicién, Editorial Porrua, S.A., México, 1964, pag. 337.
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CAPITULO III

1.~ Ideas Generales

El descuento de titulos de crédito, es una de ~
las principales operaciones activas que practican los Ban--

cos. Esta operacidn de crédito de enorme importancia en la

" préctica comercial y bancaria, no tiene regulacién expresa

en nuestra legislacidédn mercantil, excepto por lo que se re-

fiere a la figura del descuento de créditos en libros.

Sin embargo la Ley de Instituciones de Crédito-
asi como en la Ley y Reglamento del Banco de México, S.A.,

hacen alusidén a esta figura.

.

Se comprende dentro de esta figura el descuento

de letras de cambio, que es desde luego el més importante,-

- por sus requisitos especiales y por la facilidad que la Ley

concede al acreedor, ofrece mayores garantias.

Estos requisitos hacen que el Banco descuente -
los créditos representados por dichos titulos con preferen-

cia a otros titulos de crédito.
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2 .~ Funcionamiento

"El descuento cambiario se hace mediante endo-
so de la letra o pagaré por el tenedor descontatario o acre
ditado en favor de la institucidén descontadora o acreditan-
te. El endoso transfiere al endosatario descontador, todas
las acciones derivadas de la letra, tanto las directas con-
tra las aceptantes o libradas {(caso de letras no aceptadas-

o no aceptables) como las propias del regreso". (1)

"El descuento cambiario se hace mediante trans
misién de letras de cambio o pagarés que son titulos que -~

por exigencia de la Ley estén girados a la orden". (2)

"El Banco que descuenta la letra se la hace en

dosar por el cliente a quien se la descuenta, y, como endo-

 satario, se convierte en propietario del titulo y de todos

los derechos inherentes al mismo con la garantia subsidia--

{1) Ascarelli, Tullio, Derecho Mercantil, Traduccién del -~
Lic. Felipe de J. Tena, Porrua Hnos. y Cia., México, D.F. =
1940, pag. 334 y 335,

(2} Rodrigue7 Rodriguez, Joaquin, Cursé de Derecho Mercan-

£il, Tomo II Quinta Edicién, Editorial Porrua, S.A., México,
D.F. 1964, pég. 93,



ria del cliente que se la endosa". (3)

Como lo hemos constatado el descuento de titu-~-~
los de crédito es la operacién por la que el banco paga an-~
v ticipadamente por un titulo de crédito que &ste adquiere --

del tenedor menos la tasa de descuento.

En la préictica bancaria mexicana a mi parecer -
.el descuento se practica al tenor del articulo 32 de la Ley
General de Titulos y Operaciones de Crédito, que a la letra
dice: "El endoso éuede hacerse en blanco, con la sola firma
' del endosante”. En este caso cualquier tenedor puede lle~-

nar con su nombre, o el de un tercero, el endoso en blanco~

o transmitir el titulo sin llenar el endoso.

El endoso al portador produce los efectos del -

endoso en blanco.

Mediante el endoso en blanco el descontador pue
de transmitir el titulo a tercera persona o practicar el re
descuento.

{3) Bolaffio, Ledén, Derecho Mercantil, Traduccidén sobre la~

Quinta Edicién Italiana por el Prof. José L. de Benito, Pri
mera Edicidn, Madrid, Editorial Reus, S.A. 1935, pag. 259.
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También beneficia al descontatario por que cuan

. do solicite el descuento a determinado banco y este no se -

lo otorgue puede recurrir a otro.

3.~ Elementos Personales

Son dos los elementos personales del descuento:

El descontador que son las instituciones de cré

‘dito de acuerdo con el articulo 290 de la Ley General de T4

tulos y Operaciones de Crédito, lo cual expondré con mayor-
amplitud en el capfitulo IV y el descontatario tenedor de -~

los titulos valores que se van a descontar con el contrato.

El descontatario transmite al descontante la ti

tularidad de un crédito afin no vencido, y éste Gltimo se -~
obliga a entregar al descontatario el importe de dicho cré-~

dito, menos la deduccidén convenida (tasa del descuento).

El Dr. Radl Cervantes Ahumada dice que son, ---
"Dos elementos persox;xalea': el Banco Descontador y el clien-
te' descontatario. El objeto de la operaciéfx es, por parte-
del descontador, la entrega de una suma de dinero que es el

valor del documento descontado, menos un premio o tasa de -



descuento, que se fija en antecién al vencimiento del titu-
lo descontado; y, por parte del descontatario, la transfe~-
rencia, al descontador, de un titulo de crédito (generalmen

te una letxa de cambio)". (4)

4.~ Requisitos

Para hacer un descuento el banco descontante =~
tiene en cuenta los requisitos que pueden dividirse en ex--

trinsecos e intrinsecos. (5)

Requisitos extrinsecos: Son aquellos que for--‘

man el llamado papel bancario. Los principales son tres:

l.- El nimero de las firmas,
2.~ El plazo de vencimiento.

3.~ E1 lugar de pago.

El ndmero de las firmas segin los casos, ya que

ello depende de la clase de banco de que se trate, se exige

(4) Cervantes Ahumada, Raidl, El Descuento Bancario y Otros-
Ensayos, México, 1947, p&g. 10.
{5) Aldrighetti, Angelo, Técnica Bancaria Traduccién de Fe~

lipe de J. Tena y Roberto Lopez, Fondo de Cultura Econdmica,
México, 1938, p&g. 69.



que la letra que va a ser descontada tenga una, dos o mis -

firmas responsables,

En cuanto al plazo, ciertos bancos sb6lo pueden-
descontar letras con vencimiento menores de noventa dias, -
sin que en ningGn caso sean licitos descuentos de tfitulos -

con vencimientos superiores a cinco affos". (6)

La Ley General de Instituciones de Crédito y Or
ganizaciones Auxiliares en los articulos 10 fraccién III y

el 17 fracciédn I sefialan 180 dias.

El lugar de pago, en la préctica, los bancos ge
neralmente sbélo descuentan letras pagaderas en lugares don-
de tengan sucursales,

Son requisitos intrinsecos: La calidad de las -

firmas y origen de los efectos.

Por lo Que concierne a la calidad de las firmas,

la Ley de Instituciones exige en determinados casos que sd-

(6) Rodriguez Rodriguez, Joaquin, Derecho Mercantil Tomo II,
Quinta Edicién, Editorial Porrua, S.A. México, D.F. 1964, -
pag. 93.



1o se descuentan letras con firmas bancarias,

Finalmente, por su origen, las letras son comexr
ciales o financieras, se llaman letras comerciales aguellas
que surgen de una operacidn efectiva sobre mercancias U o~
otros valores; en cambio, se llaman letras financie;as Q-
“las Que son.creadas §on el dnico propdsito de proporcionar-
se dinero, sin que deséansen en ninguna operacidn reaL de -
cambio de valores o de produccién. Especial interés mexe--
cen las llamadas letras de complacencia y la denominada ca-
balgata de letras. Se llaman letras de complacencia aque--
llas que una persona crea o acepta por simple atencidén con-
el tenedor y no para liguidar una operacidn mercantil. Ca=-
balgata de letras es el fendmeno que se produce cuando una=~
persona acepta una letra a otra, a cambio de que ésta le -
acepte otra a ella por igual importe, con objeto de Que ca-
da una pueda descontar su letra en bancos distintos,

Por regla general, la ley concede preferencia a
las letras comerciales, porque suponen valores reales y mi-
ra con suma desconfianza a las letras financieras que econd
micamente descansen en el vacio. (6)

(6) Rodriguez Rodriguez, Joaquin, Derecho Mercantil, Tomo -

1I, Quinta Edicidn, Rditorial Porrua, S.A., México, D.F. -~
1964, pags. 93 y 94.
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CAPITULO IV

EL DESCUENTO DE CREDITOS EN LIBROS

1.~ Definicidn:

Pues bien, existen comerciantes que en sus acti
vidades de venta de mercancias o de prestacidén de servicios,
suelen otorgar a sus cliehtes, créditos a corto y mediano ~
plazo, es decir, hasta 180 dias; y dichos créditos no los =~
documentan en titulos valores o bien si los docﬁﬁentan eg~=
tos titu;os no son negociables, por haberse pactado la no -

negociabilidad con los aceptantes,

Estos créditos, aparecen dnicamente registrados
en sus contabilidades, en consecuencia, sin tener una carte
ra gravable y para que su empresa tenga liquidez el comer--

cliante tiene gque ocurrir a otras fuentes de financiamiento,

Puede el comerciante acudir a préstamos direc--
tos o préstamos con garantia real, como lo son el préstamo-
de habilitacién o avio, el éréstamo refaccionario o el prés
tamo hipotecario; gue tanto unos como otros gravan la empre

sa e incrementan su pasivo, y ademés, tratdndose de garan-—-

tias reales su otorgamiento es lento, sumamente gravoso y =~



dificultan en muchas ocasiones la obtencidn de nuevos €inan

ciamientos.

El comerciante no puede obtener esta clase de -
créditos porque no cuenta con las garantfas que requieren,-
o bien si las tienen, su otorgamiento es costoso y en conse

cuencia su obtencidn resulta incosteable para la empresa.

El descuento de créditos en libros, podria res-
: ponder a la necesidad de los comerciantes para tener una --
fuente permanente de financiamiento con alguna institucidn-
de crédiﬁo, siempre y cuando el legislador le hubiera dado
a esta operacién ciertas caracteristicas de agilidad en s;
otorgamiento y no de llevarla, como lo hizo, de una serie -~
~ de requisitos que’resultan casi‘imposible de satisfacer, co
mo se observari més adelante cuando se estudien las condi--
ciones que deben llenar los créditos que aparecen en los li
bros de los comerciantes para poder ser descontados el solo
enumerar estos requisitos trae como consecuencia, que el cg

merciante no le interese celebrar la operacidn, sin pensar-

en las posibles ventajas que le pudiera proporcionar.



Esta figura, reglamentada en la Ley General de
Titulos y Operaciones de Crédito, articulos 288 a 290, no =
es llevada a cabo en México, por las instituciones banca--—=
rias, no obstante, la Comisidén Nacional Bancaria, en su cae
tdlogo de cuentas, mantien=n un renglén dedicado a esta ope
racién. |

Por la éoca impoftancia que ha representado su
estudio y como consecuencia de su inoperabilidad, la mayo-~-
ria de los autores no han profundizado en ella, motivo por-

el cual los conceptos que han elaborado son tan escasos,

Para‘definirla principiaré por transcribir el -
concepto comprendido en la Ley General de Titulos y Opera--
ciones de Crédito, articulo 288 que nos dice: "Los créditos
aﬁiertos en los libros de los comerciantes podrén ser obje-
ta\de descuento, ain cuando no estén amparados por titulos-
de crédito suscritos por el deudor, siempre que se reunan -
las siguientes condiciones". ContinGa esta disposicién enu

merando los requisitos que deben contener esos créditos pa~-

ra poder ser descontados, los cuales explicaré més adelante.



~




deudores de los créditos cedidos". (2)

Visto lo expuesto por los autores citados, pode
mos definir esta operacidn como la adquisicidén por parte -- |
del descontador mediante un contrato de apertura de crédito,
de los créditos que un comerciante haya abierto en sus 1:'.--’
bros a su clientela, no amparados por titulos de crédito, o
bien en titulo no negociables, cubriéndole su importe menos
la tasa de interés pactado y garantizados con letras de cam
bio a cargo de los deudores de los créditos cedidos, gira~-

dos por el descontatario en favor del descontador.

»

No obstante el carActer tan distinto dado en la

ley para el descuent-:o de créditos en libros, en la practica
es inoperante, utilizando la expresién del autor Rall Cer=-~
vantes Ahumada: "Esta operacidn es casi descondcida en la-
prictica bancaria mexicana, y es la finica forma de descuen~

to tipificado en la ley". (3)

(2) Joaquin Rodriguez Rodriguez, Curso de Derecho Mercantil,
Tomo II, Quinta Edicidn, Editorial Porrua, S.,A., México, ---~
D,F., 1964, psg, 94. = '
(3) Cervantes Ahumada, Rall; Titulos y Operaciones de Crédi-
to, Editorial Herrero, S.A., Sexta Edicién, México, 1969, =--

pig. 243,
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2.~ Andlisis de los requisitos legales:

a) .- Quienes pueden efectuar el descuento de -~
créditos en libros. |

Se trata de una operacién que solo pueden reali
zar las instituciones de crédito, de acuerdo con el articu-
lo 290 de la Ley Gemeral de Titulos y Operaciones de Crédi-
to, que dispone: "Solo las instituciones de crédito podrén

celebrar las operaciones a que se refiere este capftulo”.

Ahora bien, de entre las instituciones de crédi
to que pueden llevarla a cabo se encuentran los bancos de -

depbsito, lo que se desprende de la lectura de las disposi-

ciones contenidas en las fracciones III, VI y XII del ar--—-

ticulo 10 de la Ley General de Instituciones de Crédito y -
Organizaciones Auxiliares y de la interpretacién a contra--
rio sensu de la fraccién I del articulo 17 de la misma ley,
gue para mayor abundamiento me permito transcribir a conti-
nuacién: "Articulo io.- Las sociedades que disfruten de -~-
"concesidn" para el ejercicio de la banca de depédsito, esta
ran autorizadas en los términos de esta Ley para efectuar -

lab siguientes operaciones:




III Efectuar descuentos, otorgar préstamos y ~-
créditos de cualquier clase, reembolsables a plazo que no -

exceda de 180 dias, renovables una o mis veces, hasta su mi

- xXimo de 360 dias a contar de la fecha de su otorgamiento;

VI Hacer efectivos créditos y realizar pagos --

~_por cuenta de clientes;

XII Las demis de naturaleza andloga que no les-

 estén prohibidas por esta ley.

Artfculo 17.- A los bancos de depdsito les esta

 ré prohibido:

1.~ Hacer operaciones de descuento, préstamos -

o créditesde cualquier clase reembolsables a plazo superior

" a 180 dias. Se exceptian de esta limitacién 1lqs préstamos-

‘ y créditos a que se refieren las fracciones III bis y III -

bis~l del articulo 10 y los préstamos de habilitacién o ---
avio y los refaccionarios a que aluden las fracciones IV y-
V del articulo 10 las fracciones VI, incisos a) y b), VIII-~

y IX del articulo 1l1.
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Se podria afirmar que las instituciones finan--
cieras no estén excluidas para efectuar esta operacién apli

cando por analogia la fraccién VIII del articulo 26 de la -

‘Ley General de Instituciones de Crédito y Organizaciones —

Auxiliares, Que dispone: "Articulo '26 .~ Las sociedades fi--
nancieras podrin realizar las siguientes operaciones; frac-
cién VIII conceder préstamos con garantfa de documentos mer
cantiles que provengan de operaciones de compraventa de mer

canda- en abonos;

En su obra el autor Rall Cervantes Ahumada ex--f
presa sobre el particular que: "Se trata de una operacién -

exclusivamente bancaria, por mandato legal®,

Por Gltimo para terminar con el anilisis de es-

‘te requisito, me permito manifestar que la Comisidén Nacio—-

nal Bancaria, su cat8logo se refiere a Instituciones de De-
pbésito, mds esto no impide que en ningGn momento también la

celebren las instituciones financieras, por los motivos alu

didos en parrafos anteriores.



b) .~ Los créditos deben constar en los libros -

del comerciante:

El articulo 288 de la Ley, contiene los requisi
tos que deben contener los créditos para poder ser desconta
dos en una institucién de crédito, asi pues a continuacién-

. estudiaré estas caracteristicaé.

Menciona dicho articulo, dque los créditos paré—
poder ser descontados, es necesario Que se encuentren abier
tos en el libro del comerciante acreditado, esto es, que -=-
.sean el'producto de la venta que realice a plazos de sus --
mercancias, o bien por la prestacidén de sus servicios, en‘-

su caso,

Estos créditos, desde luego, deben de haber si-
‘do concedidos por el mismo comerciante y aparecer registra-
dos en sus libros de contabilidad que la ley le obliga a -~

llevar, articulo 33 del Cédigo de Comercio.

c) .- Plazos de los créditos.

Continuando la exposicién de las condiciones re



queridas por la Ley para estos créditos, la fraccién I del
Articulo 288 nos dice: "que los créditos sean exigibles a -

término o con previo aviso fijo".

De estas caracteristicas, Gnicamente hay que ha
cer hincapié en el plazo méximo concedido al deudor, deber4
ser de 180 dias, de acuerdo a lo establecido en los articu-
. los 10 fraécién III y el 17 fraccién I de la Ley General de
Instituciones de Crédito y Organizaciones Auxiliares, mis-~

mas que ya transcrib{ en pérrafos anteriores.

Ademds, todos los créditos concedidos por una -
i#stitucién autorizada para celebrar estas operaciones, de= -
ber&n sujetarse tanto a las disposici;nnes sefialadas en el ~
parrafo anterior, como a los démas relativas, por ejemplo -~
la contenida en el 'articulo 13 pirrafo tercero de la misma-~
Ley, que indica que el importe a favor del acreditanté, tam
biéﬁ por lo que toca a la cuantfa, se deberi cumplir con lo
dispuesto en el pirrafo primero del mismo articulo 14 que -

dicha ley, aplica por mayoria de razbn.



d) .~ Conformidad del deudor.

La fraccién II del mismo articulo 288 sefiala:
"que el deudor haya manifestado por escrito su conformidad-

con la existencia del crédito”.

Creo que esta caracteristica no necesita mayor-
explicacién, pero tratando de profundizar en la interpreta-
cién que se le puede dar, nos preguntamos, como y cuando de
be ser dada la confoﬁnidad del deudor acerca de la existen-~

cia del crédito.

Se presenta el problema de saber, si dicha con-~
formidad debe de darla como resultado de la operacibén que -
se plantea entre la institucién de crédito, acreditante y -
el acreditado; si aceptamos que sea en este caso, la mani-~
festacién del deudor seri posterior al nacimieni;o del crédi

to mismo,

Ahora bien, puede interpretarse que la conformi
dad puede ser dada anterior al descuento y arguir que puede
consistir en los documentos mismos en que conste el recono-

cimiento y aceptacién del crédito por parte del deudor.



Por ser mis sencillo y evitar muchas formalida-
des, pareceria que la segunda interpretacién es la més cémo
da, siguiendo la literalidad de la expresidén de la disposi-
cién lggal, que usa la actividad subjetiva de “que haya ma-
nifestado no obstante, la intencién del legislador parece -
ser que consiste en Que el'deudor reconozca en el momento y
con ocasién de la operacidén de descuento, la existencia del
crédito en su contra, para el efecto de que pueda ser trang

ferido el acreditante, asi como el de proteger a éste",

_ No se refiere esta fraccién a la afectacidn ori
ginal del crédito, ya que no se hablarfa de "conformidad --
con la existencia del crédito” y en consecuencia no seria -
necesaria la disposicibén, ya que bastaria con probar la —--
ei;istencia del crédito y ésto se deriva de las fracciones -

I y IITI del mismo articulo 288.

Por lo tanto debe ser expresamente, que el deu-~
dor, reconozca la existencia de su crédito, lo que puede -~
| ser ]_.levado a cabo por el mismo a;:teditado, Bin mencionar -
o hacer referencia que se piensa efeétuar alguna operacién-

con algin banco.




El aceptar pues, que la manifestacidén del deu--~
dor sea en las condiciones sefialadas representa su cumpli--
miento, un trémite molesto y engorroso para el acreditante~
o para el acreditado, mis cuando se trata de una operacién
en que existan muchos deudores y que laé deudas sean de pe~
quefia cuantia ya que la conformidad del deudor serid dada en
estos términos, creo conveniente seflalar que en virtud de -~
que la transmisién de los créditos que se desean descontar
se efectia por conducto de una cesién, al cumplirse con el-
requisito analizado, se debe aprovechar y notificar al deu-
-dor dicha cesién, ante dos testigos, cumpliendo asi con 1lo
establecido en el artfculo 390 del cbédigo de Comercio, den
tro del capitulo de las cesiones de crédito no endosables,~-
mismo que dispone: "La cesidn producird sus efectos lega--
les con respecto al deudor, desde que le sea notificado an~

te dos testigos".

e) .~ Documento en que debe constar el Contrato

de Descuento.

El Contrato de Descuento deber& constar en pdli

za dispone la primera parte de la fraccidén III del articulo



288 que a la letra dice: “Que el COntraﬁo de Descuento se -~
hagé constar en pélizé a la cual se adicionar&n las notas o
relaciones que expresen los créditos descantados, con men--
cién del nombre y domicilio de los deudores, del importe de
los créditos, del tipo del interés pactado y de los t€rmi--~ ‘
nos y condiciones de paqo"-,' esto supone la intervencién de
un corredor el cual dari f€ a dicha pbliza _al tenor de los-

artficulos 65, 66, 67 y B2 del C&digo de Comercio.

Dicha p6liza produce los mismos efectos que las
escrituras pGblicas, en consecuencia, no obsta esto para -~

que dicho contrato se formule notarialmente.
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CONCLUSIONES

Después de haber expuesto los capitulos anterio

- res sobre el descuento podemos llegar a las siguientes con-

clusiones:

1.~ El descuento es un contrato que tiene las -~
siguientes caracteristicas:

a) .~ Por su naturaleza es un contrato bilateral,
porque las partes se obligan reciprocamente; |

b).- Oneroso, porque se estipulan Qerechos y --
gravimenes reciprocos;

c) .~ Conmutativo, porque las operaciones que ce '

 lebran las partes son ciertas desde el momento de la cele--

bracién del contrato.

2.~ El descuento podemos consideraflo real des~
de dos puntos de vista:
Real desde el punto de.vista de la obligacién -

del descontador y real desde el punto de vista de la obliga

_cidén del descontatario.



3,- El descuento se encuentra dentro de las ~--
6peraciones activas tomando en este caso el banco el caric-
texr de acreedor frente a los clientes que operan en dicha -

institucién,

4.~ Por medio del descuento el banco. emplea el
Vd:i.vnero por breve .plézo con amplio margen de seguridad, pre-'
viniendo esta sequridad de la solvencia de 1aa< personas que
sﬁictiben el documento (titulo de crédito) y de que el docu
mento que se deicuent:a esté mapaidado por.una operaciéii co
mefcial efectivamente realizada, y el banco tiene la posibi
lidad de recurrir al redescuento en caso de que se le ‘pre--
sente la necesidad de efectivo para hacer frente a éus obli
gaciones.

5.- En el descuento intervienen dos elementos -v

personales: el banco descontador y el cliente descontatario.

6.~ La'operacién de descuento facilita, en el -
" comexrcio moderno, la ejecucién de los negocios a plazo y am

plia considerablemente las transacciones comerciales.



7.- Entre nosotros la operacidén de descuentg ha
sido constantemente explotada, hasta poder considerarla co-

mo una de las operaciones bancarias tipicas,

8.~ Con el descuento, los comerciantes pueden -
ampliar sus actividades, pues dicha operacién es un medio -

para que los comerciantes puedan procurarse fondos.

9.~ Bl descuento constituye un medio o auxiliar
del comercio y de la industria, ya que sin el descuento no-

" podria desarrollarse el comercio en su integridad.

10.- En base a las siguientes consideraciones en
cuentro diffcil la realizacién del descuento de créditos en

libros:

El comexciante, en México, adoloce de muchos vi
cioé, entre ellos encontramos que acostumbra no ],.levar’ sus
libros de contabilidad en forma adecuada, es decir, no los-
tiene al corriente y sus datos no ‘se apegan a la realidad;-
asf{ mismo tiene el temor de Qque los datos reales de s em--

presa sean conocidos por las instituciones de crédito.



Por lo general, no cumple puntualmente con su -
obligacifn, puesto que casi siempre se excede en el plazb -
fijado para liquidar sus deudas recurriendo a constantes re
novaciones de documentos; esta situacidén es producto de una

cadena de vicios, que principia cuando sus propios deudores

no los cubren oportunamente sus créditos.

Ademis de esta cii'cunstancia, debe tomarse en ~
éuentﬁ que el comerciante, desconoce la operacién de des---
cuento de créditos en libros y en muchas ocasiones, ignora-

i que existe,

1l.~- La causa principal de esteé hecho es Que las
instituciones de crédito y en especial los bancos, no le -~

han dado la divulgacién qQue amerita.

12.- En consecuencia, es necesario que, por los~
medios adecuados, se logre que sus caracteristicas estén de
acuerdo con el desenvolvimiento comercial existente, que se
recojan los aspectos creados por la costumbre y se le de —-
accesibilidad, para hacer factible su realizacidn préactica,

de lo contratio, es posible que en lo futurxo desaparezca de



nuegtra legislacién.

13.~ El descuento constituye, finalmente, un po-
sitivo auxiliar directo del comercio e indirecto de la pro-
-duceibn, pues al facilitar las opersciones comerciales am--

plia consscuentemente el mercado a la produccién.
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