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GENERALIDADES 

Gran importancia práctica tiene el estudio del crédito do­

cumentario, en virtud del auge económico, tanto dentro de los.­

paises como fuera de sus fronteras, donde tiena rrayor aplica~ 

ci6n. Esta figura obedece a la necesidad de asegurar el.pago­

Y la entrega de las mercancías cuando comprador y vendedor ra­

dican en diferente plaza, fué necesaria la intervención de in~ 

tituciones bancarias, para seguridad del tráfico en las merca~ 

cías. 

El crédito do~umentario, en la actualidad es una de las -­

operaciones clásicas de la banca, que en su concepción más es­

quemática es aquella por la que un banco asume, como deuda pr2 

pia y frente a tercero, la obligación de pago que para su ~-:­

cliente deriva de un contrato de compra de mercaderías, gene-­

ralmente de carácter internacional. Se trata de un coGtrato -

estrictamente bancario. (l) 

El establecimiento de un crédito documentario supona· la -­

existencia previa de un contrato de compraventa, cuyo precio -

debe ser pagado en forma diferida por medio del crédito. De -

mediar pacto expreso en contrario, corresponde al comprador e~ 

tipular las condiciones de utilización al dar la orden de cré­

dito, o sea la apertura de éste en favor del vendedor, Los -­

bancos pueden rechazar las condiciones que impliquen para ~ 

ellos una responsabilidad superior a la que están dispuestos a 

asumir o que no sean compatibles con las normas bancarias. En 

ausencia de instrucciones concretas, los bancos llevan a cabo-

(1) Ferro Astray J, Algunos Aspectos del Crédito Docume .. tadn.­
Revista de la Facultad de Derecho y Ciencias Sociales, Mo~ 
tevideo, Uruguay, 1962, Pág. 593, 
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las operaciones de crédito documentarios, sujetándose a los ~ 

precedentes establecidos que están recogidos en las Reglas y -

Usos Uniformes a los Créditos Documentarios, redactados por la 

Cámara del Comercio Internaciona~ en Viena, que sirven de nor­

ma a casi todos los bancos del mundo, y que en muchos países -

han servido de base para.su reglamentación jurídica, (2) 

En la práctica del comercio, el crédito documentario se -­

presenta en tres formas generales: 

a),- Se desarrolla mediante la intervención de un solo ban 

ca, el del comprador-importador, ante el cual éste ha ordenado 

la apertura de crédito y al cual el vendedor-exportador remite 

una letra documentada para su aceptación o pago. El vendedor­

y beneficiario del crédito remite al domicilio del banco (gen~ 

ralmente el mismo del comprador) la letra documentada, para ~ 

que acepte o pague la letra, reteniendo los documentos que la­

acompañen. En caso de aceptación, le será devuelta al vendado~ 

para que en su oportunidad la negocie anticipadamente o la co­

bre a su vencimiento. 

b).- Intervienen dos o más bancos, El vendedor-exporta~ 

dor, requiere del comprador-importador, que el crédito le sea­

concedido en el domicilio de exportación, Como el importador­

en la·generalidad de los casos, no será conocido en el domici­

lio de su contraparte, acudirá a su banco en demanda del crédi 

to de reembolso, solicitando que lo comunique al banco del ex-

(2) Félix Navarro Irvine, Tomado de la Revista del Foro de li­
ma 1 Perú, Anales d!,3 Jurisprudencia, Comisión Especial de -
los Anales dG Jurisprudencia y Boletín Judicial, Tomo LXXV 
Año XIX~Octubre-Noviembre y Diciembre de 1952 1 México, D.­
F. Pág. 134, 
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portador, directamente si ambos bancos están en relacionas co.­

merciales, o por medio de un banco tercero con el que ambos as 

tén relacionados. También en este caso el crédito es concedi­

do al exportador y el banco acreditante es el del domicilio de 

éste, si bien, intervienen otros bancos que facilitan la nego­

ciación del crédito. 

El exportador beneficiario presentará la letra docume~tada 

a su banco, éste la aceptará o la pag:u·á., según la forma del -

crédito de reembolso; en el primer caso, la devolverá aceptada 

a su cliente; en el segundo, le enviará con los documentos al­

banco del importador una vez que éste haya satisfecho mediante 

el depósito del importe, garantizando los derechos del benefi­

ciario. A su vez, el importador podrá disponer de los docume.o, 

tos que estén en poder de su banco, mediante el cumplimiento -

de las condiciones pactadas en el contrato de apertura que se­

haya celebrado. 

c).- Requiere la intervención de varios bancos y se da pr~ 

ferentemente en el crédito de aceptación. El exportador a ~ 

efecto de contar con una aceptación que sea fácilmente negoci~ 

ble, exige del importador que el crédito le sea concedido por­

un banco situado en uno de los llamados "mercados de aceotacio . -
nes" (New York y Londres), A dicho banco directamente, o por­

conducto suyo presentará el exportador la letra documentada, -

siguiéndose el proceso señalado en el inciso anterior. (3) 

Vale decir que el crédito documentado, cualesquiera que 

sean las múltiples particularidades o modalidades que las par-

(3) Barrera Graf J. Estudios de Derecho Mercantil, México, D.­
F., 1958, Pág. 127. 
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tes impongan a la operaci6n en cada caso particular, requiere­

necesariamente la intervenci6n de tres partes bien diferencia­

das: un comprador, un vendetlor y un banco a quien el ~nmprador 

induce a aceptar o negociar una letra del vendedor, en determ1_ 

nadas condiciones, o a efectuarle el pago contra entrega de la 

·documentaci6n que permite disponer de la mercadería. (4) Esta 

documentación es relativa a la mercancía en transporte: factu­

ra~ conocimiento de ~mbarque, la p6liza de seguro y otros doc~ 

mentas representativos. 

Así pués, la función que desempeña el cr·édito documentario 

es enorme, sobre todo en las relaciones internacionales que, -

como ya se dijo, es donde tiene mayor aplicación. Tal impar~ 

tancia deriva no tan sólo de las ventajas que representa .c:mo­

un medio eficiente y práctico de realizar operaciones entre 

las personas que se encuentran en posesión de los bienes ya 

sea porque directamente sean productores o porque simplemente­

los posean como intermediarios; por la utilizació:i del crédito 

en sus múltiples modalidades que ya con esta función justifica 

su importancia, sino que también hace intervenir en su mecáni­

ca a una serie de instituciones con las cuales justifica sus -

ventajas y se obtienen mejvres resultados, Esto es, que los -

beneficios que ya por si, son inherentes a esta figura, debe­

mos agregar una ventaja más, que es la intervenci6n de un ban­

co en su mecánica y por lo tanto, se encuentra representada -­

con un márgen de seguridad mayor para beneficio tanto del im-

(4) Labanca-Noacco, Vera-Barros. El Crédito Documentado, 1965.­
Buenos Aires, Argentina, Pág. 5, 
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portador como del exportador, 

Sin embargo, debemos hacer mención a este respecto, que la -

intervención bancaria en la figura que es materia de nuestra -

atención, como· sucede 8!1 casi todos los /casos, no es esencial -

en su propia naturaleza y que si es en ~a actualidad un requisi 

to indispensable, lo es simplemente pordue la ley da ese carác­

ter, pero esto no quiere decir que no p~diese existir un crédi-
1 

to documentario en el que en lugar del banco, interviniesen en-

la operación por ejemplo, comerciantes ~creditados entre las ~ 
partes y que .hicieren sus veces, / 

A pes6r de lo anterior, debemos recbnocer corno un requisito 

esencial de formalidad la intervención lde un banco en la opera­

ción de crédito llamada "crédito dccum ntario" y .:;ue si inter­

viene o se hace intervenir a una insti ución de crédito, es =~r 

que ~epresenta para las partes mayor s guridad dsda la presumi­

ble solvencia con que actúan los banco ; pero creemos que la ªE 
judicaci6n de la operac~6n en manos de los banqueros fué produs 

to de las necesidades comercii:iles que ~equerian ma;·or seguridad 
1 

y funcionamiento práctico, ¡ 

Nuestra opinión se vs reforzada p ~ la del maestro Esteva -

Ruíz, ya que él indica que tal operac ón aparece corno una i'un­

ción de mediación de los bancos en el créjitc documentario. (5) 

(5) Esteva Ri.:iz Roberto. Opus Cit. P g, 83, 
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I.- ANTECEDENTES HISTORICOS, 

Para que naciera el crédito documentariu, no sólo fué neo~ 

saria la operación de compraventa, sino otras circunstancias -

económicas que aparecieron en el siglo XIX, el avance de la -­

ciencia y la técnica y como consecuencia, la necesidad de gra!l 

des cantidades de materias primas. 

El comercio incrementó su actividad al buscar colocar los­

productos manufacturados y proveer a la indU'Stria de las mate­

rias primas necesarias, Por otra parte los mercados estaban -

en ultramar, 

La revolución industrial y la acumulación de capital me--­

diante las sociedades anónimas, que trajeron las grandes empr~ 

sas bancarias que extendieron sus negocios e influencia con la 

creación de sucursales y corresponsales conectando los diver­

sos mercados, 

Las nuevas empresas se multiplicaban y sus solvencias eran 

desconocidas, suscitaban desconfianzas entre compradores y veD 

dadores, siendo las instituciones anacrónicas, la venta sobre­

documentos cumplía los fines de ejecución del contrato, pero -

carecía de eficacia garantizadora para el vendedor, que sólo -

se logró con el crédito documentado, 

La venta sobre documentos revistió dos formas: 

a).- .Pago contra documentos.- El vendedor entrega los docu 

mentas al banco de su plaza, quien por medio de sus sucursales 

o corresponsales los hace llegar al comprador de ultramar que­

pega el precio convenido, 
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b) .- .O.cep tacl1ín contrn docL mentas. - Si e:1tre ~oiílpr1:1C::or y­

vendedor Se estipula un aplazamiento de ,1a'.}O ÓVen:a a C~écitc, 
el ban.:o seg:n las instrucciones 1·ecibidaa, entrega los doc~ 

mentos al comprador contra la aceptación de un~ i~tr~ girada -

por el vendedor, 

Denotaba inseguridad para las partes. El vendedor podía -

mandar los documentos qL1e no le fueran pagados y que el comprs. 

dar re-tuviera la r:iercancía; n bien, en caso de una aceptal:ión, 

quedarse con un título de descrédito. En 31 siglo pasadc· pre­

dominó este sist~ma, Para pasar al crédito dacumentario, es -

necesaria la intervención obligatoria del banco frente a las -

partes intervinientes en ol contrato de compravente., (e) 

Arturo Vidal Solá dice: lo que esencialmente caracteriza -

al crédito r:!ocurnentario es el compromiso del banco- Fre.íte al -

vendedor, Esta forma existe entre los romanos, pues el Const_i 

tuto Debiti Alieni, consistia en el ~ompromiso adqwirido pnr -
: 

el banquero, de pagar a un acreedor· la deuda de su cliente, -

( 7) pero coma se dijo anteriormente, es solo un requisito -=or­

mal. 

No quiere indicar el autor que sea un antecedente de este­

estudio, pero tampoco descarta su posible iriflue·· ::.:: , :i::ido el­

p2·estigio del Derecho Remana en el mundo entero, 

Existen notables diferen~ias ent!"e la carta orden da créc.i.'... 

(6) Vidal Solá Arturo, El Crédito Oocumentario Irrevocable. --
1958.-· Madrid, España, Pág. 2!J. 

(?) Maria Martínez Casas, El Crédito Dc:ict..:mentario en el Oere-­
cho Romano, Revista de Economía. 1952, 3uenos Aires. Pág,-
231. 
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to y la moderna carta de crédito motivo de esta tesis; no obs­

tante, aquella constituye un precedente que a través de una ~ 

transformación impuesta po~ los usos se convirtió 8n la carta­

de crédito actual. 

L~ carta orden de crédito era una carta de favor que un co 

merciante entregaba a otro para facHitarle los negocios en -

plazas extranjeras, recomendándole comsrciantes amigos para -

que le suministraran fondos, Se utilizaba como medio de prc·­

veer de dinero a quien salía al extranjerc. sin necesidad de -

transpcrtarlo. El librador ordenaba al librado el pago de una 

cantidad al torr.ador por cuenta del primero, 

El tomador no tenía acción contra el librado, no pudiendo­

ser prote$tada la carta de crédito, y si anulada por el libra­

dor previo aviso a aquellos, 

La carta de crédito debia pasar paulatinamente de me.dio p~ 

ra proveer de dinero al viajero a sistema de pago de mercancies 

y de forma utilizada por comerciantes a instrumento bancario. 

La apertura de crédito es otro elemento del crédito docu~ 

mentario, pero no es esencial. 

La compra puede ser financiada por un banco¡ en este sentl 

do se pl'Cduce lo. apertura de crédito a favor del comprador. 

Este contrato no es genuino del créd:.to documentario, si110 

propio del desenvolvimiento de los negocios de bancos, 

Este contrato es plenamente adaptable a la operación docu­

mentada, cuando el comprador necesita-que el banco le financie 

el negocio. Se abre el crédito al comprador y la disposición-
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de los fondos se realiza en favor del vendedor beneficiario, ~e 

diante la carta de crédito comercial, (8) 

a).- Aspecto Internacional.- La revolución industrial cam-­

biá totalmente la fisonomia de la economía pública y privada, -

ya que el comercio internacional tenia una significación rela~_i 

va, alcanza su desarrollo en el siglo XVIII y la primera mitad­

del siglo pasado. 

En la economía privada no existía la división del trabaja,­

ya que cada familia consLtmia lo que producía porque no tenía c~ 

mo fin el mercado,_ 

La rev~lución inaustrial, transforma aquel sistema patriar­

cal y abre paso e. la economía de mercado. · Alcanza fuerza defi­

nitiva el proceso de especialización y división del trabajo, no 

sólo en el ámbito de la economía privada, sino de la nacional,­

e inclusive internacional. 

La teor5.a económica y politica ers raquítica, y como car.se­

cuencia el mecanismo monetario. El oro y la plata eran el ins­

trumento de cambio, tomándose en cuenta su peso y su ley, (9) 

El origen de la figura que tratamos lo encontramc-s en Ingl~ 

terra, ya que Londres se convirtió en el centro financieru del­

mundo, contribuyendo las consideraciones anteriores o sea, su -

auge industrial, su mercado libre del oro, su excedente de cap_i 

- -- ~------tales que emigró al extranjero, así como su organización banca-

(8) Vidal Solá Arturo, Opus Cit. Pág. 32. 
(9) Labanca-Noacca, Vers-Barros, Opus Cit. Pág. 81. 
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ria y financiera que ofreció al comercio internacional facili­

dades de crédito mayores más ventajosas que cualquier otro ~ 

país, 

La banca mundial utilizaba sus servicios para operar en di 

versos mercados ya que su garantía daba máxima protección al -

vendedor, pues podia confiar en su solidez e inmutabilidad de­

la moneda (Libra Esterlina), (10) 

AntigOamente"las compraventas de mercaderías a transportt~ 

por mar, se efectuaban bajo la condición de su feliz llegada -

al puerto de destino en un plazo dado," (11) Estas ventas es­

pecializadas tienden a llenar la necesidad de los comerciantes, 

ocasionando problemas, porque a estos últimos, no les convenía 

recibir la mercancía después del arribo, 

"En esa misma época que ya comienzan a presentarse algunos 

casos de ventas en CAF ( CIF), las que tienen un desarrollo po­

deroso a partir de 18701 después de la guerra Franco-Prusiana," 

(12) En este tipo de venta, la obligación del vendedor no se­

agota en la entrega de la .mercanqía, sino que tiene que contr~ 

tar el flete al lugar del destino y el seguro, cuyos costos se 

agregan al precio de la mercancía vendida, también. obligándose 

a entregar los documentos a la persona indicada o al comprador, 

En esta compraventa la responsabilidad de los riesgos se -

Vidal Solá Arturo, Opus, Cit. Pág. 22, 
Francisco J, Garo, Tratado de las Compraventas Comerciales 
y Marítimas, Tomo II, Pág, 498, Buenos Aires, Argentina,-
1945, 

(12) Francisco J, Garo, Opus, Cit. Pág, 500, 
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trasmitirá al comprad01· desda el momento en que la cosa sea en­

tregada al porteador, y desde ese memento dsberá iniciarse 1:1. ·­

vigencia del seguro, 

"Esta venta se documentó con los títulos que arrparaban la -

mercancía (Conocimiento de Embarque, Factura, Pólizas de Segu-­

ro) y dió origen a la venta sobre documentos y a la interven~ 

ción de los bancos por medio del crédito documentario. Los ve~ 

dadores giraban una letra documentada que se acompañaba de los­

documentos relativos a la mercancía y esta letra la tomaban en­

descuento los bancos," (13) 

Dice el ~r. Cervantes Ahumada~ así nace el crédito documen­

tario por su prominencia en el mundo internacional y la impor-­

tancia de la libra esterlina. 

La aplicación de la venta CIF se generaliza al comercio te­

rrestre, y la aplicación del crédito documentario a la mayoría­

de las operacior.as de venta, 

El pago mediante las aceptaciones bancarias se ha desarro-­

llado principalmente en Inglaterra por obra de los grandes neg~ 

ciantes y en favor de los comerciantes más modestos que se dedi 

caban al mismo género de comercio, cuyas letras aceptaban me--­

diante una comisión, Algunas casas hicieron exclusivo este ti­

po de operaciones dedicándose exclusivamente a la apertura de -

créditos mediante aceptaciones, En razón de su origen se les -

llamaba "Merchant Bankers", La transformación de estas casas·-

.(13) Cervantes Ahumada Raúl, Títulos y Operaciones de Crédito.­
México, 0, F, 1 1955. Pág, 269, 
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se opera en la primera mitad del siglo XIX, y la mayor parte -

de estos negociantes son de origen extranjero, cuyos antepasa­

dos· llc;:¡aron a Londres en los últimos años del siglo XVIII o-- · 

en los primeros del XIX, cuando Amsterdam, fué substituida de­

fini tivamente por Lt;i!J_dres como centro del comercio internacio­

nal de mercancías. (14) 
• 

De Inglaterra, en el segundo tercio del siglo pasado pasó­

ª Francia el crédito documentado, de ahi, se extendió a todos­

los paises del sistema continental. 

En los Estados Unidos de Norte América, a pesar de que exis 

ten precedentes del siglo anterior, el auge del crédito docLI-­

mentario, se causó por el impacta de la primera guerra mundial, 

incrementando su comercio de exportación. 

Hasta el comienzo de la guerra europea de 1914, Londres -­

fuá considerado el primer centro de aceptaciones, adonde acLI-­

dian los comerciantes de todos los paises. New York, en la -­

primera guerra fué tomando auge, hasta llegar a cobrar indepe.!2 

ciencia el comercio norteamericano, de los bancos ingleses, 11§. 

gando en mercado de aceptaciones en América a rivalizar en --­

importancia can el londinence, (15) 

El patrón oro sirvió de mecanismo liberal en materia de ca 

mercio y de pagas durante un siglo, pero el conflicto ya no le 

permitió ese engraneje par la inestabilidad en el cambio de la 

moneda. 

(14) Garrigues Joaquín, Contratos Bancarios, 1958, Pág, 1 

·(15) Barrera Graf Jorge, Obra Citada, Pág. 270. 
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El justificado temor a este fenómeno perjudicó el comercio 

internacional, dificultando las negociaciones de las letras ds 

····cambio -por-restricc-iones- legales. en .. diferentes pf1.íses. 

Cabe afirmar que el descalabro monetario fuá consecuencia­

de los desajustes de países altamente desarrollados, con los -

poco.o casi nada desarrollados, (16) 

En el año de 19201 la banca de New York nombra un comité -

para aplicar las normas que iban a regir· estos usos, Este comi 

té formó un plan que ofreci6 a los compradores extranjeros, si 

lo solicitaban especialmente, un conocimiento de embarque, ~ 

"a bordo" conforme al sistema antiguo y por otro lado recono­

ció como válido también el cono cimiento llamado "recibido" 1 C.!:!, 

yo uso se había extendido mucho casi siendo universal. El comi 

té aprovecho la oportunidad para definir y dar reglas para la­

interpretación de los términos mas usados en las operaciones -

de créditos comerciales. 

Sus decisiones fueron reducidas en un folleto titulado "R~ 

glas sobre los créditos comerciales de exportación por la con­

ferencia de betnqueros de New York de 1920". Estas reglas fue­

ron suscritas por treinta y cinco bancos de New York y Boston, 

y estos folletos fueron distribuidos a mas de treinta mil ins­

tituciones en todo el mundo. 

A pesar de las numerosas criticas que se hicieron en con-­

tra de las decisiones tomadas por dicha conferencia, estas fue 

(15) .Labanca-Noaco, Vera-Sarros. Op, Cit. Pág. 97, 
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ron favorablemente recibidas en el extranjero, ( l-?) 

En 1923, aparecen las "Regulaciones o Acuerdos sobre las -

transacciones de Créditos Comerciales adoptadas por la Asocia­

ción de Banqueros de Berlín", (18) 

En 1924, se dan a conocer las "Cláusulas y modalidades -

aplicables a la apertura de créditos documentados adoptada por 

la Unión Sindical de Banqueros de París y de las provincias".(19) 

En 1925, surgen las "Normas relativas a los créditos docu­

mentados utilizables en Italia respecto de las mercaderías a -

transportarse por mar". ( 20) 

En el año de 1926 se requirió de una reglamentación mas ~ 

apropiada. Estados Unidos, dentro del Consejo de la Cámara I.!J. 

ternacional de Comercio, sugirió la preparación de un proyecto, 

basado en los reportes de las asociaciones de los bancos de -­

paises socios, para determinar el funcionamiento de los crédi­

tos documsntarios, 

En 1929, el proyecto se presentó ante la consideración del 

Congreso de Amsterdam, de la Cámara Internacional de Comercio, 

la cual se aprobó como un reglamento uniforme para los Crédi~ 

tos Comerciales Documentados. 

(17) 

(18) 

Romo Riebeling·Rafael,El Crédito Oocumentario, 1967, Méxi 
co, Pág. 9, Tomado de la Tesis Profesional de Jase F. Cas 
tello Iturbide, Fac, de Derecho, 1941, Pág, 31 y 32, -
Romo Riebeling Rafael, Tesis Profesional Citada, Pág. 9 -
que cita a Jorge Barrera Graf, Lic. Revista de la Facul~ 
tad de Derecho de México; Julio-Septiembre de 1952,- Artí 
culo "El Crédito Documentado de Reembolso en el Derecho : 
Comparado, Concepto. y Naturaleza Jurídica", Pág, 161. 
Romo Riebeling. Opus Cit. Pág. 9. 
Romo Riebeling, Opus Cit. Pág. 9, 
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Algunas asociaciones d3 bancos, se adhirieron inmediatame~ 

te, otras no, tal fué el caso de los Estados Unidos e Inglate-

rra. 

Se creó con posterioridad una nueva comisión, la que some­

tió su trabajo al Congreso de Viena en el año de 1933, de la -

Cámara de Comercio Internacional, el cual fue aprobadrJ corno -

"Costumbres y Prácticas Uniformes para Créditos Documentarios". 

Con Posterioridad hubo revisiones, en· los años: 1951 en Li.§. 

bóa y en 1962 en París. 

b) .- Aspecto i'Jacional.- No tenemos noticias de que haya -

existido la figura del crédito documentario o alguna similar -

entre los antiguos pobla·:!ores de nuestro país, por lo que al -

efectn debemos tomar como punto de partida en una fecha rnás -

cercana a nuestros días ya que, en los años de la conquista -

tampoco apareció tal figura, 

Debemos recordar que a raiz de la r:onquista, el c.:uerpo de­

leyes que tenían aplicación en España, se aplicó de i:eno e~ -

nuestn:i país y que a pesar de ;:illo, no fué posible que tal or­

denamiento se aplicara en razón de qu13 las necesidades y el m~ 

dio -::ran radicalrr.ente diferentes a las necesidades de tüimpo,­

lugar y espacio en relación a la peninsula, por lo tanto, c;e -

fu8 formando un cuerpo de leyes diferentes con el conjunto de­

cédulas reales, or.:lenanzas,ciecretos, etc,, que se dieron ;:iara­

las relaciones con el nuevo mundo ya que 1 existía cma diferen­

cia o discriminRción en este sentido, pues mientras que un ---
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cuerpo de leyes era aplicado a los nacionales de España, otro­

distinto se aplicaba a los naturales de América, 

Todo el cuerpo de leyes dado para las Indias, fué recopil~ 

do en un sólo ordenamiento, que a la fecha conocemos como Le­

. yes de Indias o Derecho Indiano, 

"Durante la época colonial de hispanoamérica, no hubo nin 

gún,,vlesarrollo en la banca o el comercio. La política del im­

perio español, era monopolizar y restringir lo más posible el­

comercio con y entre las "Indias", al efecto se dictaron medi­

das, y ejemplo de ello es lo que a continuación transcribimos: 

"Ningún mercader qL~e tenga tienda pública -

puede usar oficio de banco público, aunque -

afiance; y si lo usare mandamos al consulado, 

~ae le cierre la tienda y condene en cuatro­

cientos pesos ensayados para nuestra Real Cá 

mara y gastos del Consulado por mitad por o~ 

den de Felipe III al Consulado de México" -

(Libro IX titulo XXXVI) Ley LVIII, Recopila­

ción de Indias (1625). 

El resultado pronto se sintió en España, así como en sus -

colonias americanas, la riqueza metálica extraída de sus colo­

nias resultó ser parasitaria. Improductivas y pobremente gobe~ 

nadas las metrópolis fueron forzadas a conseguir fuertes prés­

tamos ·en las casas bancarias de Lyon, Frankfurt, Venecia y -­

otras ciudades europeas con garantía de los metales y especias 
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americanas, es de consideración que al obtener México su inde~ 

pendencia, no existiese un verdadero sistema bancario, "En la­

epoca colonial florecieron varios bancos particulares que oper~ 

ron dando avios a los mineros," (21) 

"El primer banco público fué el Banco de Avíos de Minas, -­

fundado por Carlos III, y que operó hasta los primeros años de­

la independencia, en au)(ilio de la minería." ( 22)· 

Con posterioridad surgió "El Nacional Monte de Piedad, fun­

dado por Real Cédula, fechada en Aranjuez el 2 de junio de 1774, 

el Monte fué el primer banco que emitió billetes, los que te--­

nían la redacción de recibos de depósito¡ pero que eran, en rea 

lidad, verdaderos billetes de banco." (23) 

En el año de 1830 1 el día 12 de octubre se decretó, el est~ 

blecimiento de un Banco de Avío, el que tiene como fín el fome~ 

to de la industria nacional "aunque los ramos de preferencia -

serán atendidos sean los tejidos de algodón y lana, cría y ela­

boraci6n de seda, la junta podrá igualmente aplicar fondos al -

fomento de otnJs ramos de industria, y productos agrícolas de -

interés para la naci6n." (24) 

"En los años de 1861 a 186.3, se iniciaron las operaciones -

de desamortizaci6n, y aunque la invasión francesa hizo vacilar­

la confianza en los buenos resultados, en los años siguientes -

brotó de una manera espotánea la primera institucirín bancaria -

m¡ 
l24 

Cervantes Ahumada Raúl, Obra Cit. Pág. 212. 
Cervantes Ahumada Raúl, Obra Cit. Pág. 212. 
Cervantes Ahumada Raúl, Obra Cit. Pág. 213. 
Colec;ción de Leyes y Disposiciones relativas al C?""ét!ito Pú 
blico desde el año de 1821, Tomo I, Máxico, 1883, Pág. 137. 
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'\ 
de carácter privado y que fué el Banco de Londres, México y Su~ 

América, fundado en el año de 1864," 

Con posterioridad surgieron los bancos Mercantil, Mexicano­

Hipotecario y de Empleados, en la capital, y el Minero en el E~ 

tado de Chihuahua, pero por crisis sufridas en el año de 1883,­

se obligo al Banco de Empleados a fusionarse con el Banco de -­

Londres, México y Sudamérica¡ el Mercantil y el Mexicano se fu-· 

sionaron con el que ahora lleva el nombre de Banco Nacional de­

México." ( 25) 

Tanta importancia alcanzó la actividad bancaria en diferen­

tes Estados de la República, que en el año de 1897, se promulgó 

la Ley General de Instituciones de Crédito, estableciendo: ban­

cos de emisión, hipotecarios, los refaccionarios y los almace-­

nes generales de depósito, 

La Revolución afectó la vida bancaria, Los bancos de emi-­

si6n fueron intervenidos y liquidados, estableciéndose en la -­

Constitución de 1917 un Banco Unico de Emisión. (26) Pero el -

Banco Unico de emisión n~ se constituye sino hasta el año de ~ 

1925. 

En materia de banca comercial, es el Código de Comercio de-

1884 el primero que se ocupa de la institución y en 1897, debi­

do a la importancia bancaria, se creó la Ley General de Institu 

ciones de Crédito. 

(25) Estudio Histórico Filosófico Sobre la Legislación de los -
Bancos, Luis G, Labastida. México, D. F., 1889 1 Págs. 57,-
58 y 59. 

(26) Cervantes Ahumada Raúl, Opus Cit. Pág. 214. 
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Como se dijo, en 1925 se constituye, después de varios in_.;., 

tentos, el Banco de México, que a su vez celebró varias opera-­

ciones con el público y en el año de 1931 se da el primer. paso­

para que dicho banco tuviera las funciones propias de un banco­

central, cosa que se logra plenamente en 1936 en que se pone en 

vigor su Ley Orgánica, la que entra en vigencia en 1941. 

La expansión de los banqueros ingleses ha sido determinante 

para que se note la influencia en el .diferente tipo de operaci~ 

nes internacionales como lo es normalmente el crédito documenta 

rio. 

En una encuesta que cita el Lic. Romo Riebeling, dice que -

están a la cabeza en importancia los banc~s ingleses sobre los­

latinoamericanos. Que la presencia de la libra esterlina fué -

determinante orillando a depender del capital inglés como mone­

da para llevar a cabo la liquidación de las transacciones inter 

nacionales, que abrió canales de comercio y financiamiento a ca 

merciante y banqueros, que de otra fonntl no hubieron encontrado 

fácilmente contactos internacionales. (27) 

En cuanto al aspecto jurídico, nuestro país, se adhirió a -

las "Reglas, Usos y Prácticas de la Cámara de Comercio, inclusi 

ve, recogiendo algunos de sus principios~dentro de su legisla~ 

ción vigente, tanto en la "Ley General de Instituciones de Cré­

dito y Organizaciones Auxiliares", que en el Artículo 113 a la­

letra dice: "Las aperturas de crédito comercial documentario, -

(27) Romo Riebeling, Op. Cit. Pág. 9. 



20 

sean o no de crédito confirmado, obligan a la persona por cuen 

ta de quien se abre el crédito a hacer la provisión de fondos­

ª la institución que asume el pago, con antelación bastante, -

El incumplimiento no perjudicará los derechos del beneficiario 

en caso de c~édito confirmado, El contrato de apertura de c~~ 

dita será ejecutivo para exigir el cumplimiento de dicha obli­

gación, Salvo pacto en contrario, en los términos de los usos 

internacionales a este respecto, ni la institución pagadora ni 

sus corresponsales asumirán riesgo por la cantidad de mercan-­

cías, ni por la actitud de las mismas, ni por fuerza mayor, ni 

por incumplimiento de sus corresponsales de las instrucciones­

trasmitidas por correo o por telégrafo, ni por aceptar embar~: 

ques. parciales o por mayor cantidad que la estipulada en la ~ 

apertura de crédito," 

De acuerdo con el artículo transcrito nuestro derecho in-­

corpora los usos y reglas interracionales, como es de compren­

derse, no pueden ser otros que las Reglas de Viene, puesto que­

éstos son los únicos usos internacionales que han sido recopi­

lados por la Cámara de Comercio Interracional, los cuales for­

man parte de nuestro derecho vigente, 
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II.- NATURALEZA JURIDICA 

---------·------tmportante--es --para -ñü~~t~~ estudio, hacer referencia a la­

na turaleza jurídica de la figura que ocupa nuestra atención, -

ya que a fin de determinar posteriormente sus efectos, debemos 

saber con exactitud el terreno que pisamos. 

Los autores que se ocupan del tema, como sucede en todas -

las materias de derecho, se enfrascan en discusiones imprácti­

cas y que en realidad no conducen a nada, tratando de encontrar 

en las nuevas figuras legales que aparecen para hacer frente a 

las necesidades que surgen con motivo del desarrollo social y­

comercial, características afines con las tradicionales insti­

tuciones del derecho, así se ha dicho que el motivo de nuestro 

estudio se asimilará diversas figuras, las que citaré m~s ade­

lante, 

El problema de la naturaleza jurídica, sin embargo, es de -

una importancia vital para la mejor comprensión del problema -

por lo que, debemos en primer lugar, exponer las principales -

tesis que los diversos autores han elaborado para explic.:;r su­

funcionamiento, a fin de que criticadas, manifestemos cuál as­

a nuestro juicio la que debe tener aplicación. 

Pues bien, entre las principales tesis que encontramos al­

respecto, están la que pretende encontrar en el crédito docu-­

mentario la figura del mandato; la que piensa que es una fia:>­

za; la de aceptación anticipada de la letra de cambio; la ce la 

delegación¡ la del contrato sui generis; como forma especial -

de apertura de crédito, la de estipulación a favor de tercero, 

etc. 1 a continuación examinaremos cada una de ellas, 
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1.- MANDATO,- A primera vista parece resolverse el proble-
., 

ma en la figura del mandato, El banco.actuando como verdadero 

y propio mandatario respecto del ordenador del crédito, asume­

por cuenta y orden de éste, la posición de deudor frente al -­

tercero beneficiario, Como tal condición se asume directamen­

te y a nombre propio, el mandato resulta ser sin representa--­

ción, por lo que, el contrato adquiere la forma típica de la -

comisión, 

Por las exigencias prácticas del crédito documentado irre­

•. vocable, el esquema del mandato queda desfigurado, quedando -­

sin explicación jurídica la situación. 

Hay imposibilidad para el mandante, de dejar sin efecto el 

mandato una vez que el banco comunica al tercero la obligación 

asumida,asi como la vigencia del contrato frente a la muerte -

del mandate, Esto es contrario a la esencia del contrato y su 

carácter personal, Por otra parte, la imposibilidad de excep­

ciones por condiciones derivadas del contrato de compraventa,­

no son explicables a través de esta figura por lo que, debemos 

descartarla por insuficiente, 

2.- TEDRIA DE LA FIANZA.- Tampoco es aceptable la teoría -

de la fianza, aunque como lo señala Stoufflet, que la acepta-­

ria a su favor por la circunstancia de que ese contrato consti 

tuye el tipo de institución destinada a obtener para el acree­

dor la garantía otorgada por un tercero, Frente a los tribuna 

les franceses y norteamericanos, búscase asimilar la fianza -­

con el crédito documentario, Pronto se advirtieron las cir-
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cunstancias y diferencias substanciales, principalmente el ca­

rácter autónomo de la obligación bancaria frente al beneficia­

rio del crédito, lo que contradecía la naturaleza jurídica --­

esencialmente accesoria de la fianza. 

3.- ACEPTACION ANTICIPADA DE LA LETRA DE CAMBIO.- Para ex 

plicar el carácter autónomo de la obligación del banquero, sur 

gió la idea de asimilar a la aceptación anticipada de la letra 

de cambio, que para obtener el cobro de su crédito, debía emi­

tir el vendedor en el contrato de compraventa. Esta teoría no 

supera objeciones fundam9ntales. 

En primer lugar, aisla de manera absoluta, las relac~ones 

entre el vendedor y banco con el comprador, por tal la explic~ 

ción no contempla ambas situaciones. Esta postura sería para­

el caso de que el banco emitiera un documento para el pago po~ 

terior, lo que constituye una excepción, debido a que la oper~ 

ción se liquida a través del pago directo del banco. Además,­

destaca la duda de admitir en aceptación bancaria un doc,.imento 

por separado, así como lo discutible que sería en materia de -

crédito documentado la inoponibilidad, cambiariamente inobjet~ 

ble frente a terceros de las excepciones personales al vende-­

dar, primer beneficiario del crédito, en caso de que éste fue­

ra transferido. 

Esta teoría fué objeto de muchas críticas, Cherón le hace 

tres objeciones: (28) 

(28) Cherón Albert, nota en Oalloz Periodique, 1923, citado -­
por Sagunto Pérez. Pág. 345, 
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" a).- Puede preguntarse si 91 banquero ha querido tomar unn 

obligación tan rigurosa, cualquiera que sea la forma como se -

utilice el crédito. 

b),- Si la aceptación hecha por anticipado y en acto sepa­

radc:• es válida, 

c).- El banquero solo se obliga cua~do las letras van aco~ 

pañadas de los documentos, lo que lo convierte en una acepta­

ción condicionada, destruyendo la naturaleza de la letra de -

cambio. 

d).- Además la aceptación deb8 hacerse por escrito en el­

documento, ya que en ca.:;o de no serlo, terminaría con el prin­

cipio de literalidad de los ti.tulos de crédito, 

4,- TEDRJA DE LA DELEGACION.- Se atribuye a los autores -

Asquini y Hancel. W.ediante la delegación, una persona, (el de­

legado) a solicitud u o~den de otra (el delegantc), se obllga­

ccn un tercero, (el delegatario), 

Tenemos la delegación im;.ierfecta, en la que e:\ delegatario 

acepta un deudor sin renunciar por ello al primer crédito con­

tra el delEgante, La denominada delegación perfecta, que es ~ 

una especie de novación por cambio de deudor y el crédito con­

tra el uelegante queda extinguido, En nuestro caso en la dele­

gación ilT'perfecta, el delegado no puede oponer al delegatario­

ningun-.;;; G><cepción fundad:i. en sus relaciones con el delegante.­

El delegc:.tario adquiere un derecho propio y sutóno~o respecto­

de la relación originaria, 
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Esta institución parece ajustarse estricbmente al crédito 

documentario: ordenador del crédito (cielegante), el acreedcr -

de su banco en virti.id del contrato de apertura de crédito, or­

dena a éste (delegado) el obligarse frente al vendedor (deleg~ 

tario). 

Por la obligación que acepta el banquero, el vendedor ad­

quiere un derecho oropio, directo y autónomo, be~eficiado con 

la inoponibilidad de excepciones derivadas de cualquier rela­

ción juridica anterior. 

Esta teoría resulta insuficiente. En efer.to, como se pre­

ves en la l'8y 1 para que haya obligación irrevocable por" parte 

del delega~. hacia el delegatario, se hace indispensable la -

aceptación por éste de la prom:;sa de aquel. Se dice que l?. -

doctrina hace reposar sobre un contrato entre jelegado y del~ 

gatario, derecho directo que se le reconoce a éste último, 

Para salvar la objRción, hacemos descansar en una acepta­

ción tási ta del beneficiario a la comunicac.:..ón del banco e1cre 

ditante, notificándole la apertura de crédito a su favor. Pe­

ro r.o es convenienb." ya que se necesita deter:r1irar desde que­

mo~ento del silencio nace el derecho autónomo y directo del -

beneficiario. Pcr::i dicen, surge desde el riomento en que se e" 
via la comunicación, 

Dicen los autores que resulta artificial una aceptación -

anterior a lci oferta y p.Jr otro lado se destaca que dicha ex­

plicáción deaconoce la independencia que existe entre el con­

trato de venta, la ape?·tura de crédito y la calidad de te~cc-
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ro que posee el banquero i·especto dr.i la operdción comercial. -

(29) 

TEORIA DEL CONTRATO SUI GENERIS.- Fué expuesta por Spee -

anntando una sentencia del Tribunal de Amberes, de 30 de octu­

bre ele 1875, El acreditante se obliga directamente con el li­

brador (vendedor) obligación que contrae n'3díante el a vi.so que 

unía al dador de la orden (compre.dar) para que éste, obrando -

como mandatario, comunique la apertura del crédito librando le 

tras de cambio a cargo del acreditante, 

Esta teoría supone una práctica diversa de la ac:tual. PUS.§. 

to que no es el dador el que comunica al beneficiario, sino es 

el ba,1co acredi tante mediante una "carta de créc!i to 11
, 0({ aquí­

q;.Je el autor ha.ya recurrido a la figura del mandato que apar~ 

ce en otras teorías parn explic:.r esta institución. En esta te 

sis el contrato se forma entre el banquero acreditante y el be 

neficiario del crédi ta. Por este cantrsta se oblign ,:;. honrar -

lr!S letras libradE1s pe.ir el vendedor o beneficiario, por lo que 

es esa diferencia de la ·simple promesa de aceptar letras, 

La teoría del contrata Sui Géneris, no eKplica com~ diji-­

mos e:;tre quienes se celebra el contrato o si se trata de di­

versos contratos coligados, Tiene el mérito al pr'oponer que el 

crédito dccuments.rio no encaja dentro de los moldes tradicion~ 

les ya conocidos des:le su creación y adopción en la práctica -

bancaria que no tuve on cuenta si se trataba de un contrata de 

terminado o una obligación abstracta, 

(29) José Ferro Astray. Op. Cit. Pág. 621. 
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··- ····--·-----------------·-··-··-

COMO FORMA ESPECIAL DE APERTURA DE CREDITO,- En la apertu­

ra de crédito confirmado, una forma especial de apertura de -­

crédito, 

Quarontotti le denomina "Venta contra apertura de crédito", 

por la existencia de una apertura de crécito, en que el banqu~ 

ro acuerda con el comprador, su cliente, obligarse a aceptar -

las letras por cuenta de éste, con la condición de una seguri­

dad, constituida por la prenda sobre la mercadería representa­

da por los documentos, La garantía es generalrnente un requisi­

to accesorio y por lo regular es una fianza o hipoteca, que no 

es requisito escencial sino accesorio del contrato de apertura 

de crédito, la existencia de la garantía en el crédito docume~ 

tado, no cambia su naturaleza jurídica, Para éste autor existe 

además un mandato conferido y aceptado, para aceptar la letra­

º letras de cambio, Dice: "El banquero está obligado a acep-­

tar la letra bajo la condición de que con la letra se presen-­

ten los documentos, si bien él es extraño a la compraventa C0,!2 

cluída entre el cliente y el librador. De ahí resulta que las­

obligaciones del banquero estén determinadas por la doble rel~ 

ción de apertura de crédito y mandato", (30) 

Falta fundamento a esta teoría, que además ele asimilar el­

crédito documentario a la apertura de crédito común, hace in-­

tervenir la noción de mandato para explicar porque el banquero 

solamente acepta o paga la letra contra la entrega de los docu 

(30) Quarontotti, Carla, "La Apertura de Crédito Documentado,-
1920, citado por Sagunto Pérez, Op, Cit. Pág. 490 y sig, 
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mantos representativos de la mercadería. Si existiera ese maD 

dato, la obligación del banquero no se reduciría como lo disp2 

nen las Reglas y Usos Uniformes, a constatar la regularidad de 

los documentos, sino que también tendrían que certificar, la -

exactitud del cumplimiento, de los compromisos impuestos por -

el contrato de compraventa. Es cierto que el mandatario tiene­

un derecho' de retención sobre las coses que son objeto de la -

operación encomendada, por otra parte este derecho no lo tie~ 

nen todas las legislaciones. 

TEORIA DE LA ESTIPULACION PARA OTRO.- Formulada por Bola-­

ffio 1 seguida por Falco y Marais que dice: 

·"Si el banco consiente en emitir la carta de crédito, el -

tercero beneficiario adquiere un derecho directo contra el ban 

co, pero ese derecho nace desde el día en que el comprador es­

tipuló con el banco, es una substitución de un acreedor por un 

deudor, 

El crédito confirmado no es, ni un mandato, ni una cesión­

de crédito, ni una obligación imperfecta, 

Es una estipulación para otro, es decir, un contrato que -

tiene por objeto obligar personalmente al banco con respecto -

al vendedor, sin extinguir el crédito de este último contra el 

comprador, dicho compromiso deviniendo retroactivamente irrev9. 

cable al dia de la emisión de la carta de crédito, desde que -

el beneficiario ha recibido dicha carta", (31) 

(31) Bolaffio, Leona, Monitora del Tribunali, 1920. Citapo por 
Sagunto Pérez, Op, Cit. Pág. 345, 
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Como lo destaca Marais en el contrato de compraventa, se -

establece que el pago del precio se efectuará mediante la aper 

tura de un crédito documentado irrevocable. Para su cumpli~ 

miento el Colllf.lrador solicita de un banco la apertura de un eré 

dito, que será irrevocable, el crédito se hará efectivo media~ 

te la aceptación y pago de las letras o al contado en las ven­

tanillas del banco o en un banco corresponsal, contra la entr_§. 

ga de la documentación pertinente, endosada en f'dvor del banco 

o en blanco. El comprador comunica al vendedor la apertura ae­

crédito y el banquero, por su parte, avisa al vendedor a trs~ 

vés de la "carta de crédito", en la que se le hace saber que -

se ha abierto a su favor un crédito irrevocable. 

Aparentemente tiene los requisitos de validez de la estip~ 

lación para otro. Stoufflet, hace el siguiente análisis: 

Nacimiento de la obligación.- En la estipulación para otro 

la obligación del promitente nace desde el momento de la esti­

pulación como el derecho del tercero, 

En el crédito documentaría la obligación del banquero para 

con el beneficiario no nace simultánea a la contratación que -

hace con el vendedor. 

Irrevocabilidad de la obligación asumida por el banquero.­

La irrevocabilidad de la obligación que asume el banquero, en­

el crédito documentado irrevocable, es independiente de toda -

manifestación del beneficiario aceptando la apertura de crédi­

to, 

Tratándose de la estipulación para otro., el derecho del be 



neficiario solamente es irrevocable desde el momento en que se­

comunica su aceptación, por lo que el promitente y el estipula~ 

te pueden revocar hasta ese acto la estipulación, 

Autonomía de la obligación del promi tente (banquero).- En -

la estipulación en favor de tercero el cumplimiento de la obli­

gación por parte del p:romi tente, depende del cumplimiento de la 

obligación contraída por el estipulante. En el crédito documen­

tario aún cuando el estipulante comprador no cumpla con lo pac­

tado, el banco o promitente, se obliga a abonar al beneficiario 

el importe de la obligación, 

Además dice Stoufflet, tampoco explica la inoponibilidad de 

excepciones por parte del banquero, que pudieran derivar de las 

relaciones del comprador y vendedor, 

TEORIA DE LA ASUNCION DE DEUDAS.- Según esta teoría el ban­

quero se hace cargo de la decida del com~rador hacia el vendedor; 

asume su obligación pagando el precio de la mercancía. 

La mayoría de las legislaciones no conoce la figura jurídi­

ca de la asunción de deudas. 

Explica la obligación del pago, pero no el derecho de exi­

gir la entrega de deudas, 

TEORIA DE LA NDVACION.- Para los autores sostenedores de es 

ta teoría explican que la novación de obligación se registra en 

el momento de la aceptación que presta el vendedor de la oblig~ 

ción asumi~a por el banquero que abre el crédito, quedando sub~ 

tituída la obligación comprador-vendedor, por la naciente ban­

co-vendedor. Se recurre a dos formas: por substitución del acres 
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dor. Por substitución del deudor, en ella las obligaciones ~ 

del comprador con respecto al vendedor o sea, la de pagar el -

precio, seria substituida por la que asume el banquero con res 

pecto al vendedor. 

Por una parte la novación no se presume, es necesaria la -

declaración formal o que resulte claramente del acto, por la -

incompatibilidad de las obligaciones. Estas teorías no están­

de acuerdo con la finalidad y las consecuencias derivadas del­

crédi to documentario irrevocable. 

Parte de la doctrina renuncia a lograr una explicación ju­

rídica unitaria del crédito documentario y dice: 

TEORIA DE LA MULTIPLICIDAD DE CONTRATOS.- No estamos ante­

un contrato con pluralidad de partes, sino de distintos contr~ 

tos ligados entre sí por la misma finalidad económica que ase­

gura a un vendedor el cobro de su crédito sobre el precio de -

la mercancía, mediante la asunción por un banco de la obliga~ 

ción de pagar ese precio, Cada uno de estos contratos tendrá­

una causa distinta aunque todos ellos concurren a una r.iisma fi 

nalidad económica. 

La explicación jurídica de cada contrato sería la siguien-

te: 

a).- La relación entre comprador y vendedor, sería la típi 

ca compraventa con cláusula especial previniendo el pago del -

precio mediante apertura de crédito bancario; 

b),- La relación entre comprador y banco acreditante, se -
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fundaria en un contrato de apertura de crédito impropia, ya -­

que él no es beneficiario,sino un tercero a quien el banco ha­

de pagar o aceptar la letra; 

c).- La obligación del banco frente al vendedor, quedaría­

. ex¡:)licada por la teoría de la delegación imperfecta ya señala­

da; 

d).- La intervención de un banco confirmante, mantendria 

la teoría de la delegación, la que pesaria de denominarse acu­

mulativa, ya que supone la superposición de dos delegaciones,­

redoblando la garantía del vendedor. 

Otros autores sostienen que nos encontramos ante una nueva 

forma de contratación que no se asimila a las instituciones -

que se reglamentan en las diferentes legislaciones. 

Dentro de esta corriente se señala la similitud que tiene­

con el contrato de apertura de crédito de aceptación. En am­

bos casos se produce una disociación de la relación fundamental 

nacida de la venta o del negocio que origina la apertura de -­

crédito y la obligación asumida por el banquero, Además entre 

la obligación cambiaria del banco en el crédito de aceptación­

Y· la que asume en el caso de crédito documentado, .existirá una 

gran analogía. La diferencia más importante estribaría en que 

ligada a un contrato comercial determinado, la obligación del­

banco en el crédito documentado aparece como una promesa desu­

nida, mientras que la obligación cambiaría se halla incorpora­

da a un título, no es una oposición esencial de grado que la -

legislación norteamericana ha admitido respecto de las letras-
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creadas a través de un crédito documentario, la negociabilidad­

de la carta de crédito (titulo especial creado al efecto), en ·­

la misma forma que la letra de cambio, so.steniéndose el princi­

pio de la inoponibilidad de excepciones en beneficio de los su­

cesivos tenedores. 

Opir.a Ferro·Astray que estamos ante un instituto de pura -­

técnica bancaria, creado bajo la necesidad práctica, fundado en 

la mayor confianza que en cuanto a solvencia ofrecen los bancos 

a diferencia de los particulares. 

Considera que desde el punto de vista econom1co, las disti.c; 

tas operaciones que dan lugar a un crédito documentado (compra­

venta, apertura de crédito, acreditivo bancario), se hallan es­

trechamente vinculadas entre sí. Así queda vinculado el aspec­

to económico y el jurídico. 

Comparte con Escarra que el banco no es indiferente al con­

trato de compraventa,· puesto que, derivado del crédito docl1men­

tario tiene la obligación de verificar la documentación, la msr 

cedería, etc., por la tanto, no pertenecen ajenos a esta rela-­

ci6n. 

Acepta la teoría de la delegación, ya que carece de toda l~ 

gislaci6n, Pero admite que es la única admisible en el estaco­

actual del derecho, hasta que se legisle particularmente o sea, 

en cada pais con un molde internacional. 

En cuanto a la legislación supletoria, aplicable a la rela­

ción acreditante-acreditado, están cubiertas por las disposici2 

nes correspondientes a la comisión mercantil, respecto de la --
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compraventa existen normas específicas, 

NUESTRA DPINION.- Por.otra parte, debe buscarse una explic~ 

ción jurídica inatacable en cuanto a la justificación de los -­

efectos que de común acuerdo se reconocen a la institución, (32) 

DP~oués de haber considerado algunos de los aspectos teóri­

cos más importantes, en la doctrina, he. llegado a la conclusión 

de que esta figura, es de creación reciente, moderna, obedecie~ 

do a las necesidadés del comercio interracional, por tal, i~oo­

sible de que figuras que fueron creadas para resolver otras ne­

cesidades sean las mismas que solucionen y den una raturaleza -

especifica aJ. motivo de este estudio. 

Debemos partir de dos fundamentos principales a saber: 

a).- Las necesidades económicas internacionales que deben -

ser tomadas dentro de los principios rectores. 

b).- Los usos y precedentes en las operaciones bancarias -­

que se han realizado, Experiencia abundante que en diversas -­

partes del mundo han existido, Los precedentes, serán los fa-­

llos arbitrales que en relación a esta operación, se han dicta­

do o se dicten en el futuro por la Corte de Arbitraje, que se -

rige por las Reglas de Conciliación y Arbitraje de la Cámara In 

ternacional del Comercio, con sede en París, Francia. 

Como dije en párrafo anterior, son insuficientes las figu~ 

ras actuales, ya que no producirían efectos propios de crédito­

documentaria. Es de concluirse, que es crédito documentaría -­

simple y llanamente, 

(32) José Ferro Astray, Obra Cit. Pág. 625. 
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EL CREDITO DOCUMENTARIO 

l.- Concepto general de crédito.- La vida comercial no se­

concibe sin el crédito. A causa del crédito los capitales se de 

sa?TOllan, realizándose el fen6meno de la producción. 

La palabra crédito, proviene del latín creciere, que signif~ 

ca confianza. "En sentido jurídico, habrá un negoc:!.o de créd:!. to 

cuando el sujeto activo, que recibe la designaci6n de acreditan­

te, traslade al sujeto pasivo, que se llama acreditado, un valor 

econ6mico actual, con la obligación del acreditado de devolver -

tal valor o su equivalente en dinero, en el plazo convenido." -

(33) 

Este concepto es elaborado por el maestro Raúl Cervantes -

Ahumada, apoyado en los conceptos de Arwed Kaoch, en su librn -

"El Crédito en el Derecho", entiende por crédito "la disposición 

desde el punto de vista del acreditado, de efectuar un contrato­

de crédito, esto es, un contrato cuya finalidad es la producción 

de una operación de crédito; mientras que por operación de crédi 

to, por parte del acreditante, es la cesión en propiedad regula! 

mente retribuida, de capital con la obligación de abonar intere­

ses y devolverlo en la forma pactada"; el maestro conjuga para -

dar su definición con la vertida por Don Joaquín Garrigues, en -

su curso de Derecho Mercantil, "toda operación de crédito impli­

ca el diferimiento de la prestación del deudor y, por tanto, ~ 

(33) Raúl Cervantes Ahumada, Títulos y Operaciones de Crédito, -
1964, México, Pág. 210. 
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un plazo. Pero no toda concesión de plazo supone el otorgamien­

to de crédito. Para que exista éste se requiere el trasferi~ 

miento de la propiedad de un valor económico y el aplazamiento­

de la prestación equivalente a la propiedad que se adquiere ~ 

(contrapartida)". ( 34) 

Con gran acierto observa el maestro Cervantes Ahumada, que 

no es conveniente hacer intervenir el concepto de propiedad, ya 

que hay casos en los que s~lo se presta la firma, en los cuales 

no se puede hablar de un traslado de propiedad, aunque haya una 

traslación de un valor económico. 

De tal forma que nos adherimos al concepto elaborado por -

el multicitado autor, que por otra parte es acorde a la institu 

ción que tratamos en este estudio. 

Aunque de manera importante debe llamarnos la atención, el 

concepto jurídico del crédito, no por ello debemos dejar de re­

conocer que existe otro concepto desde el punto de vista econó­

mico y sobre todo en materia internacional, se atiende un poco­

más a este último concepto. 

La importancia del crédito es enorme, sobre todo en la ~ 

época actual, ya que, en general no se realizan los pagos en me 

tálico, sino que debido a la urgente necesidad de abreviar y ha 

cer más expeditas las transacciones y en razón del avance de -­

las técnicas, sería casi imposible el traslado de grandes sumas 

de numerario, se utiliza el crédito desde muy variadas formas -

que pueden: ir, desde la expedición de cheques o cualquier otro­

título de crédito, hasta la apertura de crédito pasando por el­

cr~dito documentario. 

(34) Raúl Cervantes Ahumada. Opus Cit. Pág. 210~ 
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Además, el crédito, visto como ur.a simple transacci6n de -

capitales de unas manos a otras, por lo general es entregado a­

agentes especializadas en su nianejo y si este sistema no exis-­

tiera, las personas que tienen capitales y no pudieran adminis­

trarlos personalmente por diversas causas, no tendría beneficio 

alguno, sin la existencia de diversas figuras jurídicas, por lo 

que el crédito viene a constituir un.gran aliciente y medio efi 

caz de utilizaci6n de recursos_ productivos para cunlquier país. 

(35) 

2.- Concepto del crédito documentario.- TeneuiOS que hacer 

una referencia al término que utiliza la Ley para designar la -

instituci6n motivo de este estudio¡ le nombra "Del Crédito Con­

firmado." Primeramente, el crédito confirmado, es s6lo una de­

las modalidades que pueden presentarse en el crédito documenta­

rio, en relaci6n al compromiso del banco corresponsal ante el -

beneficiario. En segundo término "por ser una instituci6n nue­

va, desarrollada en el práctica comercial y en la jurispruden-­

cia Anglo-sajona, el crédito documentario no aparece reglament~ 

do entre nosotros sino- hasta el año de 1932." (36) En el pro­

yecto del C6digo de Comercio de Agosto de 1962, ya lo denomina­

•icrédi to documentaría". 

A continuaci6n daremos varios conceptos sobre el crédito -

documentaría: 

(35) 

(36) 

Stuart Mill John. Principios de Economía Política. Fondo -
de Cultura Econ6mica. México, 1951 1 Pág. 58. 
Heriberto Román Talavera. El Crédito Documentado. Anales -
de Jurisprudencia. Año XXII, Tomo LXXXVI, 2a, Epoca, Enero, 
Febrero y Marzo de 1956,, México, D. F., Pág. 60. 
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Román Talave::·,,. dice: "El ct·édito do::ument.1;do es a·wella -

op13ració n par la cual un banco, mediarte ap ert...:ra :ie c?'éd i. te, 

cor·tra+:o de cuenta r;orr~:mte, por provisión da f.:i:-dos, :59 1::orr­

promete a suministrar a un f:ercern a ltt de111and.1 de ·..;n cHenb~, 

en el acto o en un tiempo rnás o menos amplio, :.:;s q1edios de p~ 

go d13 la deu.ja de este Fx·ente a 1Jn tercero, ya ~a<1 en dinero ::i 

por la acepl:a.::ión de letras, y entnioarb al ben;""iciario con­

la condición de que éste presente les da..::umsritr:s solicitados -

que servi!"'t~n de gat'é.uití.a al b"".nco, de ser pagr>clo, /' a .:o lici­

tud de la rsalic1ad de :su operé.tción ca·: el bl-:lr,eficiario," (37) 

Manuel Gé.1rcía Igles:i.as dice: "Existe. apert!.ira de crédi te-· 
.. . --.. ··---·-·---- ~.. - . ', 

comen::ial dricL1mant:o:rio, ·:uandi:i una 1:;ersora conv:i.2ne c•:n urs --

institur.ió; ci8 crédito 1 que é.:;ta 1;ntreg1.1e Clr;terrnin=.d:; cantüiad 

de dinen1 a otra per•so~a, impc:rte de un contrato de ::.crr.pr::-.vfü-.... 

ta (general111unte d:: 1r.ercanchs) co11tra prastacién >' e:•tre¡;a d::. 

los dtJcumentos p1·¡3viamente :ispei::i.ficados, y sobre los Ci..!:i.le:: 

-.ont;ervará el ':la:·.co un dsr::icho de retención legal, 11 
( 36) 

Este CJíOepl;o al igual que el va:."tido C·:•n ant8rioririad 1 

11c.1 ccr.:p.rence la corr"phja dtuación que pre.sentc;n los co"ltn:.tos 

menciomdos, C.. continuar.i1J.: tran:cribiré la dGfinición dad:; -

por los autoreE: ergentinas Lnbancc-t-Noa•:co, Vere.-8ar'r'L'S que di­

cen: 11 131 eró di b' ácun;s11tn .. !r1 es el derecho otor¡:ac.1•:i p.:-r un b=.,::i 

co (¡::or lo gE:nmnJ. ca~; alguns antici;:iación) Et un::i de:p.~char.ts-

--------
( 3?) 

( 38) 

'-1e.ribu'to Romttr. Talcwsra. El Crédito Do:._,. .:en t:,do, ~,.-,.:il•.:s •• 
de JL,r ~ sp cudencia, AñCJ x;.::::I, T·:m Li~XXVI 1 2a, Ep;::;ca, Er·,e-
1·0, '=eb 8ro y !ún·;:n du 19:i61 ~léxicci, ·), F,, p.s_g, 61. 
~'k:ti;L1el Ge.1 r::io:i. Igles:Las, Ccéditos Coms2'c:i..-tles Docur1snta1 i:is. 
México, 1944, Pág, 17, 
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de mercancías, o bien de recibir dinero en efectivo de sí mis~ 

mo (ello es, del banco otorgante), o de ot:ro banco que actúa -

como agente suyo, a cambio de los documentos estipulados que -

acreditan el envío, o bien el derecho o la autorizaci6n conce­

.dida por el banco de girar una o más letras de cambio contra -

sí mismo, ~ su sucursal o corresponsal, a la vista o a plazps, 

con los documentos 3.gregados qiJe acreditan el envio." ( 39) 

Las Reglas y Usos Uniformes Relativos a los Créditos Doc~ 

mentarios, en sus disposiciones generales y definiciones, en -

su inciso "b", dice: "Para los efectos de estas dü;posiciones, 

definiciones y artículos, las expresiones crédito (s) documen­

tario (s) y crédito (s) que se emplean, significan todo conve­

nio, cualquiera que sea su denominaci6n o descripci6n, en vir­

tud de la cual un banco (banco emisor), obrando a petici6n y -

de acuerdo con las instrucciones de un cliente (ordenante), d~ 

berá efectuar un pago a un tercero (beneficiario), o a su or-­

den, o deberá pagar, aceptar o negociar las letras de cambio -

(giros) que libre el beneficiario, o autoriza que tales pagos­

sean efectuados, o que tales giros sean pagados, aceptados o -

negociados por otro banco, contra entrega de los documentos -­

prescritos, siempre que las cláusulas y condiciones estipula-­

das haye:n sido cumplidas." (40) 

(39) 

(40) 

Labanca-Noacco, Vera-Barros. El Crédito Documentado, Bue­
nos Aires, Argentina, 1965, Pág. ~. 
Usas y Reglas Uniformes Relativos a los Créditos Oocumen­
tarios, Banco Internacional, S. A., Pág. 9. 
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El Sr. Lic. Romo Aiebeling, dice en su tesis rece~:ional­

"no estoy de acuerdo con el contenido de estas definiciones, -

porque pecan una de cortas y otras se exceden en su contenido, 

es que no me inclino por ninguna, con tE<.l motivo, me voy del -

lado del sistema del Proyecto del C6dígo Argentino (Crédito Ds 
cumentado.- Buenos Aires, del 4 al? de mes de mayo de 1943)." 

Esta Ley no define el crédito documentario, sino ~~= da -

una série de reglas, con las cuales indica a las relaciones -­

que se establecen en estos créditos, y dice: 

I.~ Desvinculación con el contrato originario¡ 

Artículo lo.- El Crédito Documentado cons_tituye un contr~ 

to independiente del que pudiera darle origen. 

Artículo 2o.- Las relaciones entre el banco y el benefi~ 

cial'•io, se rigen por las estipulaciones contenidas en la Carta· 

de Crédito. 

Artículo 3o.- Las relaciones entre el ordenante del Cré­

dito y el banco acreditante se rigen exclusivamente por la con 

vención celebrada entre los mismos. 

Artículo 4o.- Las relaciones entre el ordenante y el ben! 

ficiario, se rigen exclusivamente por el contrato celet:·ado en 

tre enes. ( 41) 

Sin embargo, para mejor entender y llegar a la definición 

exacta de la figura que estudiamos, creemos que ~s necesario -

(41) Romo Aiebeling Rafael, Obra Cit. Pág. 20. 
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entender su función, ya que el crédito documentarlo nace como­

una necesidad imperiosa de asegurar a los exportadores el pago 

puntual de las mercancías vendidas,así como la entrega de las­

mismas. La razón es sencilla, porque muchas veces (la mayoría) 

tanto exportadores como importadores no se conocen y por tal,­

la confianza que se requiere para que se lleguen a perfeccio-­

nar les operaciones no se daría de no mediar esta figura. Por 

otro lado están las fluctuacion~s en la moneda y.más aún, el -

exportador no siempre conoce el estado del mercado adonde van­

a parar sus productos, 

De lo anterior se desprende la necesidad de asegurar una -­

forma de celebración de las operaciones con el mayor número de 

garantías posibles que sólo se encuentran mediante el crédito­

documentario. 

La razón se refuerza al considerar que si el vendedor. no -

conocía bien la persona y la responsabilidad del comprador, -­

anora encuentra una institución que le puede merecer' confianza. 

Esta institución es un banco comercial que interviene en.la -­

operación. 

Me adhiero, al enumerar en cuatro sencillas reglas, el enf2 

que que se le puedan dar a los conceptos citados con anterior~ 

dad. Principalmente, se completará el vertido en las Reglas y 

Usos Uniformes Relativos a los Créditos Documentarios. 

3.- Modalidades del Crédito Documentario.- Desde hace si--­

glos1 el comercio, principalmente el 8xterior y se realiza so-
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bre la base dal crédito en que intervit3nen las instituciones -­

bancarias. FL1é excepcional el caso en qtie las compras se real~ 

zaran al contado y en la misma plaza 1 ya que po.1:"' lo general co::; 

pr-ador y vendedor l'esiden en diferente plaza. Es claro que, r:o 

obstante que haya la estipulación dl3 que debe pagarse en el mo­

mento de la recepción en el pe.is c!e destino, de tod.J.3 '!1odos y -

en cualquier casw queda 1~onfirmado el otorgamiento del crédito­

par parte del v;;ndedor; y esto e~ así, tanto er: raz:11 del tran~ 

curso de un ¡·lazo eritre la fecha de ss.lida di:! la mercancía del­

te1·ri torio de:. ex;.iortación y la de su llegada 3.l t:=rrib:i:rio del­

import:tdor, c•;anto po:cque el vendedor .:onf:í'.a e:~ que n:i serJ inú 

til el antidpo que haga :!el costo, del seguro y del flete, por 

la certidumbre de qua el comprador cubrirá todo esto al s'3rle -

entregada la mercancía, o en su caso, al vencec el término con­

cedido. A e.si:a técnica corresponda la venta "Caf o Cif". 

Es ya una forma tradicionalmi::inte establecida la d13 util:!.-­

z:ar el método de la aceptac'..én q..1e el compratlor haga de una le­

tra de cambio docurnenbda contra la entrega de la mercancía, -­

porque las grandes operaciones requieren el otorga~iento de pl~ 

zas para su pego; Y' aún cuando se con-.1enga t:n que éste se .:fsc­

túe en el m:imento de la repeti.::Ja entrega, como el otL1rgamiento­

de ..1n mandato 1J podar es costoso y exige un trámite engorroso -

es da uso constante la 11:i.sma letra documr;ntada aunq;_,3 se gire a 

la vista, y en ella figure como beneficiario el capitán del bar 

co o el agente aduanal encargados de desembarcar y -entregar la­

mercancía al compradot1 para que tenga derecho a exigirle y pe!: 
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cibir válidamente el pago del imparte de esa letra. 

A partir de la Segunda Guerra Mundial, los comerciantes -

tropezaron con grandes obstáculos cc::in 11Js países Americanos -

que podían p;oporc::.onar satisfacción a las necesidades económ_i 

cas de los países beligerantes. (42) 

Los vendedores del Nr1rte, Centrn y Sudamfrica, incluso Cu 

ba, ampliaron el crédito de los importadores de Europa, así co 

mo les E. íf. A. a los cnmpradon.s residente=: en lns di versos pa.f 

ses América, sobre las bases del giro de letras de cambio doc~ 

J'!lente.das, pero muy pronto encontraron insuficientes y peligro­

.:>'Js este método tradicional, por lo cual acudieron a otros pro 
/ rf" 

c1:dimientos, que son modalidades del Cn§cii to Doct..:mentario, de 

las cuales c:'.. tar-13 1 las clasificaciones, que: acertedé:lmente hace 

el Sr. Lic. Romo 11iebeling. (43) . 

(42} 

(43) 

La Carta Comercial de Crédito y las Aceptaciones Bancs-­
ri~s. Roberto Esteva Ruiz. México, 1964. Pág. 43. 
Porno Riebeling Rafael. Obra Cit. México. Pág. 24 a 34, 
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1.- En cuanto a su posi 
bilidad de cancela­
ción: 

2.- Por lo que toca al­
compromiso del Ban­
ca corresponsal ante 
el Beneficiario: 

3.- En relaci6n al rec2 
rrido de las merca~ 
cías·: 

4.- En relaci6n al ve~ 
cimiento de los gi­
ros por medio de los 
cuales el benefici~ 
ria del crédito pu~ 
de disponer de ellos: 

5.-Por lo que respec­
ta a la posibilidad 
que los créditos pu~ 
dan entrar en vigor­
otra vez: 

6.- En cuanto a la posi 
bilidad de que el -
beneficiario de un­
crédi to no sea pre­
cisamente el vende­
dor, sino un inter­
mediario: 

a).- Revocables. 

b).- Irrevocables. 

a).- Confirmados. 

b).- Notificados 
o no-conf irm~ 
dos. 

a).- Importaci6n. 

b).- Exportaci6n. 

e).- Internos. 

a).- A la vista. 

b).- De aceptaci6n. 

a).- Revolventes. 

b).- No-Revolventes. 

a).- Asignables o -
Transferibles. 

b).- No-Asignables 
o No-Transferi 
bles. 

c).- Subsidiarios. 
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?.- Por la garantía 
que solicita el 
acreditante al­
acredi ta do: 

B.- Por el número -
de bancos emiso 
res que ínter-= 
vienen: 

9.- En cuanto a la 
forma de pago: 

a}.- Sin garantía. 

b).- Con garantia­
parcial. 

c).- Con garantia­
total. 

a).- Con varios ban 
cos emisores.: 
(Syndicate Cre 
dits.) · -

b).- Con un sólo __ 
banco emisor. 

a). - Back to back -
credit, 
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1.- En lo relativo a su clasificación por su posibilidad­

de cancelación, hay un capítulo especial, por lo cual lo deja­

remos para tratarlo con posterioridad. 

2.- Por lo que toca al compromiso del banco coi·responsal­

ante el beneficiario, que son los confirmados e inconfirmados: 

a).- El crédito confirmado, es aquel por el cual, el ban­

co corresponsal no sólo notifica, sino que confirma al benefi­

ciario-vendedor la apertura de crédito, obligándose en forma -

directa. El Banco Nacional de México, S. A., dice: 

"Los créditos comerciales confirmados son aquellos en las 

que el banco corresponsal se compromete, solidariamente y por­

encargo del banco ordenante, a pagar el importe del crédito al 

beneficiario, dentro de los términos y condiciones del mismo. " 

b).- Notificados o no confirmados.- En éste el banco acre 

ditante, solicita de su corresponsal se notifique la apertura­

de crédito al beneficiario, sin que aquél se obligue en forma­

alguna. 

"El banco emisor de un crédito no pide al banco interme­

diario que lo confirme, sino simplemente que notifique al ben~ 

ficiario la existencia de la operación, la intervención del s~ 

gundo banco se limita a avisar al beneficiario, trasladáridole­

las condiciones de crédito, informándole que ha sido establecí 

do _por el banco emisor con carácter irrevocable, pero sin adqui 

rir por su parte compromiso alguno." 
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Se obtiene a través de esta modalidad, la certeza de que­

el crédito procede de buen origen, ya que el banco notificador 

verifica la autenticidad de las instrucciones recibidas del -­

banco emisor. 

3.- En relaci6n al recorrido de las mercancías. 

·a).~ Importaci6n: 

"Los Créditos Comerciales.de Importaci6n son aquellos que 

abre· un banco de determinado país como medio de pago de mer-­

cancías que están si"endo importadas al mismo." 

b).- Exportaci6n: 

"Los Créditos Comerciales de Exportaci6n son aquellos que 

un banco de determinado país notifica o confirma a una persona 

que se va a encargar de efectuar la exportaci6n de mercancías­

de dicho país." 

c).- Internos o Domésticos: 

"Los Créditos Comerciales Internos son aquellos que abre­

un banco como medio de pago de mercancías que están siendo mo­

vilizadas de un punto a otro dentro de un mismo país, es decir, 

sin que implique importaci6n o exportaci6n alguna.." 

4.- Relacionado al vencimiento de los giros por medio de­

los cuales el beneficiario del Crédito Documentaría puede dis­

poner de ellos: 

a).- A la vista, o con movimiento de caja, según otros -­

autores: 
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"Les Crédí tos Comerciales a la Vista .;,:m aquellos er. los­

cuales el beneficiario, para disponer de 8llos, emite un giro­

ª la vista, es decir, pagadero a ~u ¡::.rssen"!:acián." Dicha de -

otra forma, el banco, al recabar :os documentos respectivos, -

hace el pago, ~el giro presantado ~cr el bGneficiario-vendedor. 

b) .- De aceptación: 

En caso de que el banco acepte los documentos presentados 

par el beneficiario, giros, qu~ son htista determinada cantidad.. 

Los vencimientos de la letrs o tí"!:ulo de crédito que se -

presente es de acuerdo con lo previsto por nuestra ley: a cier 

to tiempo vista, a cierto tiempo fecha o e d!a fijo, a excep­

ción de los cbcurnentos e. la vista, que fueron trate.dos an el -

inciso anterior. 

5.- En cuanto a la posibilidad de que los Cráditos Oocu­

mentarios pueda:i entrar :::n vigor otra vez: 

a).~ Créditos Revolventes: 

Conocidos con su nombre inglés "Revolving Credit" San -

las que no ae agotan al uti:izarse el importe por el cual Jian­

eida establecidos, sino que al iniciarse un período vuelven a­

ponerse automáticament"3 en vigor. (44) Es c:::imo si giraran en­

su propio eje, y al dar una vuelta completa, durante la cual -

se han cumplido las condiciones estipuladas, vuelven a rece~ 

rrer· el misil':> carnina, para volver a reemprender lo hasta la ter 

(44) Navarro Irvi;ie Felix, Ob. Cit. Pág. 134. 
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r:iinaciéin del plaz;:; de valide~z de su ininterrum¡:ida marcha. 

El Sr. Lic. Romo Ri:3bolbg, cita "Crédit:os Cocurner.ta--­

rios", de Manuel .A.l::azar CabEl:lero, que distingue cuatro ti-­

pos dé: .submodalit:.ladeti dentro del crédito revolvente: 

I.- Cuar.C:o se establece ¡:ar una cantidad ilimitada, sin­

ningún tope para qc.ie el importe pued<i. disponerse durante un -

periodo determinado pero fijando sl día exacto de cada perío­

. do e.n el cual ha de efectuarse le. disposici6r.. 

II. - Cuando se e:stabl ece.11 sin plazo de validéz y dn c:ie.­

teminar la cantidad, ¡:aro fijando un límite al importe de -­

las acepte..ciones en vigor. Una ve.e: alcanzada la cifra tope -

de acept~cion1:Js e.n cu:r;-sa 110 podrán aceiptar·s·l:J .. m.:evós ·9i::-os ha§. ___ . 

ta que haya1~ vencir.!o >" sido liquidados los aceptados anterior: 

mente. 

III.- Cuando se establecen sin pla;!o de valideíz y ~ir. de-­

terminar la can tic.ad, pero fi.jando un límite al importe da ·-· 

los girar.; que se presenten a la aceiptación cada vez, con lími 

te determinado en cuanto al total de acsptacionss en curso. 

IV. - Cuando se establecen por una cantidad, c.orr.o límite -· 

ds ltl. .. util::.2aci.ón qL1e puede; hacerse en un período determinado. 

Estos créditos por lo geni=r·al son válic;os hasta que son­

.revocados por el acre:li tado, pero en otros casos se fija un -

plazo de validéz. 

e).- No Revolventes: 
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Son aquellcis que se agotan una vez utiliz:.do al importa -­

por el cual fueron cstabl2cidos, pre·Ji::i c:.implimiento de las c:.::i 

diciones establecidas en el m:'..smo. 

6,- En cuanto a la posibilidad de que el benefi:::iario da -

un Crédi te Oocu:nentario no sea precisament.=. el vendedor, sino -

un intermediario. 

a).- Asignables o transferible~: 

Son aquellos en los que el beneficiario tiene la facultad 

de cede::- su5 derechos a segundo beneficiario que se conoce con 

el nombre cfo as,ignatario, 

ll.lcazar Caballero, ci tadc por el Lic. Romo Riebeling, di­

ce: 11Por regla general, los beneficiarios de t:!St::s créci tos -­

son los vendedoras de las mercancias, sino a;:;túan c:mo interl':'._§ 

d:i.arios, aunque en algunas vr=.ces sGan VGndedores CE.! t..r:a p=.?·te­

Y actúen de interm'3dia:!"'ios para el resto, hasta corr.pli:;·i:ar l3. -

cantidad total que cubre el crédi t::i !' 

Los cn~ditos t.:-ans7eribles no pierden en ning1.'.in momer.to -

sus características primitivas i~pusstas por el ord~nante: es­

to es que la.s condiciones señaladas al banco no pueden :n.:idifi­

carse al se1· trensferidos. 

b). - IntransfBribles o Mo P..sigr.ablas es el caso contrario 

al anterior, en los que el benefii::iario no tiene la facu:'..tad-­

de ceder sus derscho: a un segundo beneficiario. 

e). - Cl'éidi to Subsidiario. - Puede abrirse un crécii;o do cu 

msntario transferit:le y d·;.visible, en el C'-31 el banq·.:ero er.­

lugar de emitir desde el principio ur.a carta d.:: créui to trans 
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ferible, empieza por abrir un crédito intransferible. 

Posteriormente a petición del beneficiario, el ~ue dest?a­

transferir una parte del crédito a un segundo baneficiario, -

e::mite otra carta subsidiaria de la anterior, a nombre del nue­

vo beneficiario y que sa deduce del total por el cual se exte.!:). 

di~ ac;uélla. 

El referido procedimiento da ma1or seguridad al bar.ca en­

relación con posiblf!s fraudes que amenazan le circulación de -

le.s cartas de crÉ:di to. 

Por esta raz6n algunos bancos adoptan esta modalidad en -

luga~ de abrir créditos b·ansfsribles, la que le permite poner 

r.uevo tipo de plazos y condiciones a cargo del seg1.:ndo benefi­

ciario. 

En el crédito transferible, dentro del mismo se establece 

un.:i cláusula de tr<=1nsferencia '/ en el crédi ta subsidiario el -

banco tratará directamente al segunde beneficiario. 

7.- Por la garantía que solicita e: acreditante al acred! 

tado: 

a).- Sir. garantía o en desc~bierto: 

En =ste no se exige garantía, ni provisión de fondos que­

ciancic el acredi tente garantizado con la operaci!Sn misma. :::sta 

operación se caracteriza por prescindir en ella de las cualid~ 

des del cliente o l~ :-iaturaleza de su patrimonio. Tiene un d~ 

recho de prenda sobre las mercan~ias objeto del crédito. 
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b).- Con garantía parcia:: 

En este cas.::i ademés de tener el derecho de retención le­

gal sobre las mercancías, solicita el ot~rgamiento de determi­

nadas garantías. 

c).- Con garantía total o con provisión de fondcs: 

Esta tlene para el banco acreditante, además ce un dere­

cho real de retención de mercande.s y quizá alguna garantía, -. . 

exige provisió~ de fondos por el momento tot~l de la operación. 

Depende esta modalidad del poco conocimiento que tenga del -­

cliente o de la naturaleza de la mercancía. 

8.- Por el número de bances emisores quo ir.tervionen: 

a).- Créditos con varios bancos emisores o Créditos de -
\ 

Sindicato (Syndicate Credita). 

"Estns créditos se originan cuando el importe es dem::sia­

do grande para una sola entidad bancaria. Con objeto de rapar 

tir el riesgo proporcionalmente a las posibilidac!es de cada -

participante, se forma un sindicato de bancos y ba11quer0::;, en­

el que cada uno ta.iia una participación hasta completar el t..:i­

tal requerido. Uno de los bancos, ger.sralemente 81 iníciador­

de la operación, torna la dirección del asunto y actúa en !"e¡::r~ 

santación tle todos los demás ante el beneficiar.Lo. Los bar.cos 

particip~ntes se entienden sr5lamente con al banco director csl 

grupo, no teniendo los prin:sros otra intervención que efect:Jar 

pagos !!l beneficiario o al fondo común, o aceptar le 1~:·,:is a 3u-
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cargo, hasta por el importe de su par'l:icipaci6nt de acuerdo -

con las condiciones estipuladas y con las instrucciones del -

b.:inc::i d:i rector del sindicato, . y recib:l.r los reembolsos de sus­

pagos, a tr.wés del banco director, corno a.:;imismo las remuner~ . 

cienes a que su participación le da derecho. · 

Los !:;ancas p¡;¡rticipantes pueC:en estar establecidos sn di~ 

tintos paises y su participación está expresada en su propia -

moneda o en otra. La dirección del grupo la lleva por lo gen~ 

ral un banco de Londres o New York. 

Los beneficiarios de estos créditos no son general~ente -

entidades co1r.erciales ni particulares, sine' gobiernos· o munici 

palidades extranjeras, etc. (45) 

Romo, dF.1 el no~bre de "Créditos Asociación" ya que,al ha­

blar de sindicatos, en nuestrn derecho serla darle una connot~ 

ci6n diversa. 

b) .- Créditos con un solo banco emisor. 

En este 'tipo de créditos, la parta ecredi tan te o emisor -

.es ~n solo banco y por lo tanto, er forma total responde por-­

la operación ante el beneficiario y el acreditado .• 

Adem~s de las modalidades citadaa en la anterior clasifi­

cación, tenemos: 

A).-'Créditos Documentarios de Negociación.- La obliga---

(a5) Romo Riebeling R •. Citando a Alcaza~ Caballero Manuel. Ob. 
Cit. Pág. 30. 
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ción del Banco puede consistir únicamente en una promesa de ne­

gociaci6n de las letras que por el importe de la verita gire el­

vendedor, beneficiario del crédito. Existe aquí no una promesa 

de pago, sino simplemente un descuento de documentos. (46) 

B).- En cuanto a la forma de pago: 

a).- Crédito Documentario Indivisible.- La obligaci6n del­

banco se pacta que sea cumplida o pagada íntegramente. 

·b).- Crédito Documentario Divisible.- La mercadería será -

pagada en parcialidades no deseando el vendedor tener que espe­

rar hasta la última entrega de mercancías para hacer efectivo -

su crédito. (47) 

9.- En cuanto a la forma de pago: 

"Back to Back Credit".- En esta modalidad se trata de re­

solver el problema de que el beneficiario necesita disponer de-­

dinero líquido y por adelantado antes del embarque, generalmen­

te para pagar a su vez al proveedor de la mercadería a expor~ 

tar. 

Esta soluci6n surgi6 por el siguiente problema: un export~ 

dar tiene concertada la venta de una vercadería al exterior y -

el importador le ha abierto un crédito documentario a su favor­

por el valor de la misma. Desgraciadamente el exportador de -

nuestro ejemplrJ no es el propietario de la mercancía vendida, -

sino que debe adquirirla de un proveedor de su mismo país. 

(46) García Iglesias Manuel, Op. Cit. Pág. 21 a 26. 
(47) José Fe~ro AStray. Op. Cit. Pág. 597. 



Sin embargo, el proveedor no está dispuesto a entregarla sino­

es previo cobro de la misma. También estaría dispuesto a rec! 

bir una letra a su favor girada contra un banco y aceptada por 

éste. 

El exportador tiene, pues, vendida al exterior una merca~ 

cía que no puede embarcar por carecer de fondos o de crédito -

para adquirirla. La carta de crédito abierta a su favor le re 

sulta de imposible utilizaci6n, 

En estas circunstancias el back to back credit aparece c~ 

mo una soluci6n. El exportador puede solicitar al banco acre­

ditante que, con la garantía de la carta de crédito existente­

ª su favor, el banco acreditante abra un crédito ai proveedor­

pagadero contra documentos de transporte. 

El back to- b~-ck credi t es, pues, un crédito que se abre -

con la garantía de otro crédito. El banco acreditante extien­

de un crédito a una persona o firma desiganda por el benefici! 

rio de un crédito de exportaci6n. 

En contra de lo que a veces se afirma, esta operaci6n no­

deja de tener algunos riesgos para el banquero, ya que si por­

alguna circunstancia, como_ podría ser la huelga, la mercancía­

no se embarca en el plazo prevista para el primer crédito (es­

decir el abierto en el exterior a favor del exportador), la -

garantía que para el banquero acreditante representaba ese ~ 

crédito de exportación desaparece. El banco acreditante ha ~ 

abierto un crédito al proveedor de la mercancía y a pedimento-
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d1:ü exportador. El proveedor lo cobrará {u obtendrá la acep­

ta~i6n de una letra girada contra el banquero acreditante) en­

el momento de entr:gar la mercancía al Fer:.:-oci'irr:..l, por ejem­

plo. Pero s:.. el e11:barque r~e retrusa hasta que expira el ¡:;J azo 

de la carta de crédito primitiva, la crarantía paz·a el banco -

acreditants se i1abrá des11aneci.do. Si, dado el ti.e::ip::i tr3.nscu­

rrido o por otros motivos, el importador ya no desea e.sa rner­

ca:1cía y r.o quiere ·abrir un nuevo crédito, el bar.ca acreditar.­

te se encontrara con qua. depende dA la solvencia )' :ncralide.d -

del exportador de lo que ¡::ueda obtene;-se en la liquidacion :::le­

lf!.s marcancías. 

La diferencia entre el back tn back credit y e.l. crédito -

subsidiario radica en que en este último el banquero emisor es 

sl que abre el Cl'sdi to primitivo y ta:nbién el subsidiario a de 

duc.irse del primero. E.1 el back to bC1ck credi t, hay uri C!"lc:.. to 

abierto pnr el banquero emisor y otro abierto por banquer::i 

acredil:ante q..ie se cubre con el pri.mero. Es un crédito con la­

garant!a de atrc en síntes~s. · 

Cláusula Raje y Venle.- Otras modalidades se pr-:sentan en 

esta inst.:!.tuci6n con las cláusulas Aoj: y Verde, las cuales 

tien3n el.siguiente objeto.: 
. . ·" .•..• !'~. '"' . 

A la. cléL1sLllt1 :r'Oja se recurre frecuentemente por los ex-­

portadores cuando son agentes de los importadores y necesitan­

contar par ade1antado ccn parte de las fondos para realizar -­

compras de merca.:far!as y que se prepe.ran a enviar a su casa ma 
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·triz. Solamente existiendo una gran confianza o una relación­

de casa matriz a sucursal, se justifica esta modalidad que -

desvirt~a completamente el crédito documentario. 

En efecto, bajo este sistema el beneficiario puede obte­

ner fondos del banco sin necesidad de presentar los documen­

tos de embarque. Si después no envía la mercadería prometida­

al importador, este habrá perdido su dinero sin acción alguna 

.contra el banco, que no ha hecho sino seguir sus instruccio­

nes. 

Reiteramos que la "Cléusula Aoja", lo que hace es otor­

gar al beneficiario la facultad de obtener adelantos en dese_!¿ 

bierto. 

En el sistema Norteamericano, los fondos para estos ade­

lantos, los proveé el banco pagador o negociador. 

En la práctica bancaria_británica, los fondos los sumi­

nistra el emisor. 

La "Cláusula Verde", es parecida a la roja en sus alcan­

ces pero con la diferencia de que aquí se le exige al benefi­

ciario para permitirle disponer de los adelantos el que prim~ 

ro exhiba ciertos documentos que prueben un principio de eje­

cución de la obligación a su cargo. No se llega a exigirle -

que presente los documentos de embarque a bordo, pero si la do 

cumentación probatoria de que la mercadería se halla en los -

almacenes del puerto, por ejemplo o en determinados almacenes. 

Si la cláusula roja permite los adelantos en decubierto, 
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la cláusula verde permite los anticipos contra presentación -

de ciertos documentos provisionales. 



CAPITULO TERCERO 

EL CREDITO DOCUMENTARIO SIMPLE 

l.- Concepto. 

2.- Mecánica de la Operaci6n • 
.. 

3.- Derechos y Obligaciones de las partes. 
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EL CREDITO DOCUMENTARIO SIMPLE 

1.- Concepto.- Hemos explicado en los capítulos anterio--­

res, que el crédito d~cumentario es "el derecho otorgada por un 

banca a un despachante de mercaderías, o bien de recibir dinero 

en efectivo de sí mismo, u otro banco que actúa ~orno age~te su­

yo, a cambia de los documentos estipulados que acreditan el en­

vío 1 o bien el derecho o la autorización concedida por el be.neo 

de girar una o más le.tras de cambio contra sí mismo, o un co­

rresponsal, a la vista o a plazos,- con los documentos agregados 

que acreditan el envío", (48) 

También explicamos que las Reglas y Usos Uniformes, lo de­

fine como "todo convenio, cualquiera que sea su denominación o­

descripción, en virtud de la cual un banca actuando de acuerdo­

con la petición o instrucciones de un cliente, deberá efecbar­

un pago a un tercero, o e su orden, o deberá pagar, aceptar o -

negociar las letr:: s de cambio qt.Je libre el beneficiario, o auto 

rizar que tales pagos los efectúe, o que tales giros los pague,· 

acepte o negocie otro banco contra entrega de los documentos -­

prescritos, siempre que h~ya cumplido las cláusulas y condicio­

nes estipuladas". (49) 

Aunque debemos mencionar que jurídicamente no existe rela­

ción entre el crédito documentario y la apertura de crédito, -­

que son dos negocios completamente diferentes, sin embargo, en­

vista de las necesidades internacionales por las cuales se ha -

llegado a la costumbre de utilizar i.nterinediarios en las tran-

(48) Albert C. Whitker.- Citado por Labanca-Noaco, Vera-barrc:is. 
Op. Cit. Pág. 4, 

f 49) Labanca-Noaco, Vera-Barros. Op. Cit. Pág. 41. 
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sacciones comerciales, ya que dicha intervenci6n de los bancos 

en las referidas operaciones garantiza al vendedor que el com­

prador del extranjero le pagará el precio o le aceptará la le­

tra, y por otro lado garántiza también al comprador que será -

recibida la mercancía. 

Ahora bien,entratándose de ventas al contado, el vendedor 

le remite las mercancías pactadas al comprador y dicha venta -

se documenta con un conocimiento de embarque generalmente, mi~ 

mo que se acompaña a una letra documentada que se gira contra­

el comprador pop el importe del precio y es usual que dichos -

documentos se remitan a un intermediario que generalmente es -

un banco que se. encuentra ubicado en el lugar de plaza del co~ 

prador, pero también puede e] vendedor enviarlos directamente­

al comprador, pero en este caso es indicable que el vensedor -

deberá tener confianza absoluta en que el precio le será.paga­

do y por lo tanto, con los riesgos de que el comprador retenga 

el giro o incluso las mercancías sin cumplir con su compromiso, 

El término de crédito documentario ha sido atacado y cri­

ticado por diferentes autores que del tema se ocupan, así tam­

bién, su concepto, diciendo que su definici6n no es completa o 

muchas veces es demasiado extenso. 

Respecto del término se ha dicho que no siempre que se -

presenta esta figura se presenta también el crédito y esto es­

correcto, ya que muchas veces el banco acreditante exige gara~ 

tías e incluso provisi6n de fondos y se dice también que el -
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término documentado tampocü es corr8cto, ya que lo que trae~=:~ 

nalrnente se cc~sidera como doclimentado es la letra de c=.mbio 

qus puede ser documento contra pago o contra aceptaci6n; sin 

embargo, suponiendo que fuera el mismo crédito que venimns est:¿ 

diando, no siempre ss present~ la documentación, ya que hipoté­

ticamente puede realizarse sin tener tal carác.ter. 

A pesar de lati objeciunes, creemos que tanto por la c::istum 

bre de la utilización del término "crédito documentario" como -

por la co~tumbra de utilizar en esta fig1wa las documentos qwe­

acompélñan a la mercancía, el término debe subsistir at1n cl;ando­

no en todas las ocasiones demu,-'stre pl8namente su significado. 

Este crédito documentario, se inicia generalmente con una­

apertura de crédito, información de la cual dá aviso el banco a 

un tercero, en el sentido de que aceptará los documentos gira-­

dos por éste o le entregará una cantidad de dinero de acuerdo -

con la apertura de crécito celebrada, sin la promesa del banco­

de sostener su oferta. (50) 

Existe un convenio entre acreditante y cliente, mediante -

el cual el banco acredi tante pone a disposición de un te:rcero, -

ya sea una suma de dinero o la aceptación de documentos, :;9g1Jn­

haya sido pactado. 

La apertura de crédito, con lo que empieza a funciondr la­

figura estudiada, nuestra Ley General de Títulos y Operaciones­

de Crédito en su artículo 291 -qL1e dice: "En virtud del contr::.to 

de apertura de crédito, el acreditante se o~liga a poner una ~ 

(50) Heriberto Román Talavera, Op. Cit. Pág. 72. 
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suma de dinero a disposición del acreditado, o a contraer por­

cuenta de éste una obligación, para que el mismo haga Liso del­

crédito concedido en la forma y en los términos y condiciones­

convenidos quedando obligado el ac~·edi tado a restituir al acr! 

ditante las sumas de que disponga o a cubrirlo oportunamente -

por el importe de la obligaci6n que cnntrajo, y en todo casa a 

pagarle los intereses, prestaciones, gastos y comisiones que -

se estipulen". 

En el contrato de apertura de crédj. ta, se producsn dos -

efectos: uno inmediato, que consiste en la concesión del crédi 

to por el acredi tante al acreditado¡ y ur: efecto futuro y ever! 

tual, que es la disposici6n que del crédl to he.ge el acredita­

do, aJ. retirar las partidas puestas a su disposici6n por el -

a::reditante, o a utilizar la firma de éste en la asunción de -

obligaciones por cuenta del acreditaco. (51) 

Al créc!ito documentario algunos autores le denominan ape!: 

tura de crédito, sin expresar la posibilidad de revocación, la 

cual se infie1·e de otros preceptos (por ejemplo el art!culo 

29L, que permite convenir la facultad de alguna de las partes­

º de ambas para denunciar el contrato). 

En efecto, en el crédito revocable, cuando el acreditante 

debe contraer por cuenta del acreditado algu:-a obligación (en­

t:ce otros casos, la ley menc:tona concretamente, e1;· su art:tculo 

297, aceptar u otorgar letras suscribir pagarés, prestar aval, 

(51) Ra~l Cervantes Ar.umada. Títulos y Operaciones de Crédito, 
México, D. F., 1964. Pág. 253. 
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en general aparecer coiiioendasante o signatarioº delnfüro-)-··;;;;:;.---;---­

queda obligado el acreditado a restituir al acreditante las su 

mas de dinero de que disponga, o a cubrir oportunamente el im-

porte de la obligación que contrajo, y en todo caso, a pagarle 

los intereses, prestaciones, gastos y comisiones que se estip~ 

len, sin que el acreditante pueda hacer valer la falta de pago 
' . 

de to~o eso, como excepción con respecto al tercero, especial­

mente si ha contraído responsabilidades con títulos de crédito, 

porque su firma basta para imponerle aquella responsabilidad.­

Por otra parte, el acreditado debe constituir también en poder 

del acreditante la provisión de fondos suficiente~, a mas tar­

dar el día hábil siguiente anterior a la fecha en que el docu­

mento aceptado, otorgado o suscrito haga de hacerse efect::..vo,­

pero si no lo:- hace l•'l. omisi6n· no afecta al tercero, ( 52) 

Por otra parte debemos considerar que una de las primera3 

funciones de los bancos al desarrollo de esta operación, fué -

simplemente 1¡1 ·de intermediación. En este primer momento las -

relaciones son entre el comprador-importador y el vendedor-ex­

portador y al efecto se gira una letra documentada, En este -­

sentido, la organización solo intervienen como mediador, ya que 

el vendedor remite los documentos a su banco para que este a -

su vez la remita a su corresponsal ubicado en la plaza del ca~ 

prador quién a su vez se los presenta a este para su pago o pa 

·ra su aceptación, 1 

(52) Roberto Esteva Auiz. Op, Cit. Pág. 89. 
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Existe una modalidad respecto a esta figura inicial y es­

la que se presenta cuando el comprador encarga a un banco de su 

confianza el pago <::i la lGt>:·s y dicho banco puede pedir a su cg_ 

rresponsal q1Je pr::JU\,l con~;r-a 1a :-emisión de lus documentos y es­

cuando estamos en µrssencia de la orden de pago documentado. 

En esta figura pués, el banco realiza una función de ínter 

mediación ya que, se limita a entregar documentos, letra y rec! 

bir el importe. 

Pero como.vimos, lo urgente era encontrar una figura que -

diera las máximas seguridades de recibir el pago y en la forma­

expues ta anteriormente no se dan estos requisitos de seguridad. 

Posterionnente se llega a otro sistema en el cual a pedido 

del comprador o de su banquero el banco ubicado en la plaza del 

exportador documenta letras giradas por el vendedor en contra -

del comprador siempre que se acompañen los documentos. 

El descontante por lo tanto, reclama el cobro al comprador 

y si esto no se logra, podrá el banquero ir en vía de regreso -. 

en contra del-vendedor descontado o ejercitar la acción causal. 

Este sistema tampoco produce seguridad alguna al ~endedor. 

Otra fonna se encuentra representada por la aceptación ban 

caria y se da cuando a solicitud del comprador, un banco acepta 

una letra de cambio girada por el vendedor, por el importe de -

la operación. Así pués, el vendedor tiene ya dos deudores que­

son por un lado el comprador y por el otro el banco y el compr~ 

dar no tiene que hacer provisión de fondos al banco, sino hasta 

que llegue el plazo de vencimiento y tampoco el banco puede ade 
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lantar fondas, pués únicamente se limita al pago de los docume_!2 

En este sistema tampoco se encuentra con las seguridades -

de obtener el pago, porque el banca bien puede negarse a acep­

tar el documento. 

Por todas estas razones prácticas se llega por fín al cré­

dito documentaría que es un sistema que garantiza al vendedor -

el paga puntual de la operación y su funcionamiento. Así pués, 

un banquero contra¡::i por sí la obligación de pagar el precio de-
-

la compraventa al vendedor contra entrega de los documentos, -

tal obligación es autónoma, distinta e independiente de la que­

cantrae el comprador. Así, se tienen das deudas por-diferentes 

caminas. (53) 

Al vendedor se le comunica antes del perfeccionamienta de-. 
j 

la compraventa, que el banco abre en su favor un crédito que de 

berá financiar dicha operación. 

Creemos que esta explicación tan breve haya proporcionada­

el concepta de crédito documentario expuesto a la luz de la doc 

trina moderna, ya que sería bastante difícil dar una definición 

que comprendiera en unas cuantas palabras a todos los eleme~tos 

que intervienen en la figura jurídica motivo de nuestro estudio. 

Veamos ahora, algunos aspectos r6l~1tivns al crédito docu­

mentaría, mismos que nas serán de utilidad en la exposición. 

(53) Labanca-Noacco-Vera-Barrus. Opus. Cit. Pág. 39. 
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En el crédito documentado simple, el comprador com1mica 

directamente al vendedor para que 6ste cobre directarnP.nte al. 

banc1J, previa entrega de los doGurnentos, con traslaciór de do­

minio de los mismos, n:servándose el cor1prador, el derecho de­

r·evocar la ::irden impartida al banco 1 para llevar a cabo la OP§. 

ración, antes de que el banco a:;epte o pague la letra. Esto -

s 1-1cede cuando el ccmp:rador tisne dud9.S sobre la solvencia. del­

vendedor. ( 54) 

El banco no tiene vinculación jurídica con el beneficia­

rio, sino con su cliente, razón por la que puede rnod:!.fic.ar o -

revocar su oferta sin incurrir en responsabilidad y sólo ten­

rJrá alguna frente al solicitante, al incumplir en forma alguna 

con los ténninos convenidos. 

Su característica espE~cial es la revocabilidad entes de -

que el beneficiario haga uso del crédHo ot()rgado, Se sostie­

ne excepcionalmente o.ue lo es en casos y por causas deternina­

das. 

Colagrosso afilma lo contra:--io, dice c¡ue lo rr.ismo el '.:lan­

co puede negarse a aceptar documentos, crm basR en el conb·ato 

de cc1:npraventa, que revoca:-lo =in e.xpresar la causa. (55) 

(54) 

(55) 

LL1is Gi;illemo Clavel. Revista de Derecho. Univerc;idad Ma 
yor San Andrés. Publi.cación de la Facul tí:td ele Derecho. _: 
Enero-Diciembre. Lél Paz, Bolivia. 1957. Pág. 95. 
Enrico Colagrosso. Oper~cioni Bancarie. Milano, Italia, -
Pág. 190. 
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El tercero beneficiario no tiene protección, quedando su­

jeto a la voluntad del banco acreditante y del acreditado ven­

dedor, pudiendo exigir a éste la responsabilidad en que incu-­

rra respecto del incumplimiento de la compraventa, sobre todo­

los gastos hechos para la realización de las operaciones de e~ 

barque. ( 57) 

Como se pacta la modificabilidad del crédito,·e1 ordenan­

te del crédito (comprador) se reserva esta facultad, por lo --
\ 

cual el banco'no se comprometerá con el beneficiario (vende---

dor). Tenemos que el crédito documentado revocable no establ.§! 

ce a cargo del banco interviniente ninguna obligación y que en 

consecuencia, tampoco confiere a su beneficiario ningan dere~ 

:::ha efectivo, por lo q...:e en mi concepto, deb8ría se1· eliminado 

c~mo posible variedad de este tipo d~ crédito. 

Genei:·almente sino siempre, el crédito se abre a solicitud 

que dirige el comprador u ordenante al banco de que se trate -

tal solicitud es de importancia enorme en el crédito document~ 

ria, ya que de por si, dicha solicitud en realidad debe si es­

aceptada, considerarse como el doc.umento que dá lugar a un con 

trato y el banco deberá por lo tanto acatar si acepta, las ins 

trucciones contenidas en la solicitud y sujetarse con las mis­

mas con la posibilidad de incumplimiento ¡:ar parte de éste, de 

la consiguiente responsabilidad y porque al mismo banco le in­

teresa que las instrucciones sean claras y precisas. 

(5?) Heriberto Román Talavera. Opus, Cit. Pág. ?3,' 
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Como todo documento, la solicitud se encuentra constitui­

da por. varias partes y siguiendo en este punto a Labanca y de­

más autores citados, diremos que ésta consta de las siguientes 

menciones: (58) 

a).- Designación de beneficiario • 

. b).~ Mención de las mercancías que se relacionan con el -
crédito. 

c).- Modalidades de expedición de las mercancías. 

d) .- Modalidades relativas al transporte de la mercancía. 
-~ 

e).- Indicaciones sobre expediciones parciales. 

f).- Naturaleza del crédito solicitado. 

g).- Monto del crédito. 

h).- Plazo del crédito. 

Veamos cada una de las modalidades: 

Designación de beneficiario.- La solicitud que se presen­

te ante el banco emisor deberá contener con precisi~n la desia 

nación del beneficiario del propio crédito de la persona con -

la que el banco quedará obligado o en su caso, la persona a~ 

quien el mismo deberá pagar el precio o aceptar o negociar los 

títu~os de crédito que se giren. 

Mención de las mercancías,- Igualmente en la solicitud -

a que nos hemos venido refiriendo, deberá precisarse cual va a 

ser el objeto del contrato, refiriéndonos al objeto.indirecto­

esto es, la designación de las mercancías que ser4n pagadas m~ 

(58) Labanca-Noaco, Vera-Barros. Opus Cit. Pág. 49 y siguien-­
tes. 
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diante el crédito documentario, así como su calidad y cantid3d. 

Sin embargo, el banco no se obliga a la verificación de las ~ 

mercancías sino s6lo de la documentaci6n, 

Modalidades de expedici6n.- En la solicitud deberá expr~ 

sarse la forma de expedición de las mercancías, según se ,aya­

pactado en el contrato de compraventa respectivo y por lo tan­

to, deberá incluirse la menci6n de que la compraventa en la ~ 

forma.llamada CIF, o en la denominada FOB o bien C&F. 

Forma de transp~rte.- Esta mención se refiere a la nece­

sidad de que se incluya en la solicitud la determinación de ~ 

los documentos que acompañarán a la mercancía para su liquid!: 

ci6n. 

Expedicionés parciales.- Al celebrarse el contrato de ~ 

compraventa se puede convenir entre las partes que concurren -

en ~l, que la entrega de la mercancía se haga en varios momen­

tos según la necesidad del comprador o las posibilidades del -

vendedor y es indispensable que se indique en la solicitud, ~ 

cuando así se pacte. 

A este respecto existen dos excepciones al principio gen~ 

ral del supuesto de remisiones parciales, las que son: 

l.- Cuando los embarques se hagan para el mismo buque y­

para el mismo viaje, aún cuando los conocimientos de embarque­

acrediten la entrega a bordo de las mercancías contengan fe-­

chas diferentes, no se considerarán como embarques parciales. 

2.- Cuando se reitere el total de la mercancía en el ~ 
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misma buque y en el misma viaje en distintas cargas para entr~ 

gar en diferentes puertas, tampoco constituye la que se lla.rna­

expedicianes parciales. 

Naturaleza del crédito,- se· incluirá en la solicitud el -

tipo del crédito que se pretenda y se dirá si se solicita cr: 

dita documentario revocable o irrevocable , confirmado o ~o, -

etc. Tal mención es de una gran importancia porque el banco -

sabrá qué camino seguir en cualquiera de lns formas y según -­

sean los modos de que se solicite el crédito. 

Monta del crédito,- Se debe indicar en la solicitud la -­

cantidad precisa por la cual· se pide el crédito y se dará tam­

bién el monto de la operación origen de la solicitud de crédi­

to dacumentario aunque bien no pueda corresponder con el monto 

del crédito salicita90 y se aceptan por la costumbre bancaria­

Y en la legislación, las menciones "alrededor de" "más a me-­

nor" o sus equivalentes. 

Plaza de validez.- Se indicará también el tiempo por el­

cual el banco estará obligado con el cliente a en un caso con­

un tercero, para atender al beneficiario, concluída el cual, -

la obligación desaparecerá. Se ha discutido respecto a este -

punto, si el banco se encuentra obligado frente al beneficia-­

ria o sólo frente al dador de la orden, respecto al que ya hi­

cimos br.eve referencia. 

La designación del plazo tiene varios motivos y variadas­

razones y únicamente diremos qué beneficios al banco, al com-­

prador y vendedor, según el punta desde que se vea la apera~ 

ción. 
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2.- Mecánica d-~ -iá-(iperaCión.- Al tratar el- teMa de la­

mecánica que sigue el crédito docu1r.enta1·i:i en su desarrollo,­

tenemos que hacer mención expresa a una dificultad que a lo -

largo de este trabajo se ha venido exponiendo y q~e es la re­

lati va a las modalidades que se presentan en tal figura, ya -

que para cada una d9 ellas se sigue diferente camino o modo -

de actuar por lo que rec1Jrrimcis a los principios genera.les -

del propio crédito documentarlo, nos limitaremos a tratar a­

la forma o modaltdad del crédito documentario simple. 

Pondremos un ejemplo imaginario: ur. comerciante desea im 

portar me~caderías a un país extranjero, el vendedor exigirá­

que le sea pagado el importe de la operación de compraventa -

en su plaza, contra la entrega de los documentos que acrediten 

el embarque, normalia1ente el conocirr.iento de embarque y le. fa~ 

tura. Si la compraventa es pactada bajo la cláusula C.I.F. ,'-

deberá presentar además: la póliza y el certificado de seguro. 

Cabe la posibilidad de que se haya exigido por parte del 

importador un certi.ficado de calidad de mercadeda, permiso .­

de exportación, certificado de.origen, así como diversos doc~ 

mentas ::;onsulares y de aduana. 

El comprador deberá abrir un crédito en favor del vende­

dor en su dcimicilio, Para este efecto se dir1.ge al propio -

banco concertando con él la ope~ación del crédito documentado, 

por el cual se obliga directamerte con el beneficiario por el 

monto de las mercader·!as, a su ve:::, éste se obliga a presen-
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tar la documentaci6n referida. La obligaci6n podrá consistir­

en el pago del importe de la mercancía contra entrega de los -

documentos, o la aceptación por el banco de la letra que gire­

el vendedor en ese momento o simplemente el compromiso de neg2 

ciar la letra girada normalmente contra el comprador, mediante 

el descuento correspondiente. 

Entre el comprador y el banco la operación se documentará 

mediante la suscripción por parte de aquél, de una solicitud -

de crédito en formas que el mismo banco proporciona. En oca~ 

sienes se garantiza ·1a operación riesgoza que el banco asume.­

Pero generalmente no hay necesidad de la garantía, en virtud 

de que el banco tiene la posesión jurídica de la mercadería. -

Además de que el banco en el clausulado del contrato, estable­

ce un derecho de prenda sobre la mercancía objeto de la nego-­

ciaci6n. 

Cumplidas por el vendedor las obligaciones, reci~irá des­

pués del embarque de las mercaderías el importe de las mismas­

por _el banco acreditante. El comprador a su vez, debe~á pagar 

las en su oportunidad al ·banco, sea la llegada de los documan­

tos o al arribo de las mercancías, y· poder con el dinero de su 

propio peculio abonar la deuda creada por la adquisición de la 

misma, más los gastos y comisiones bancarias. 

El banco contesta a la solicitud de apertura de crédito -

si acepta o no abrir el crédito. En el primero de los casos -

el comprador comunicará al vendedor la apertura de crédito en-
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su favor. Dicha obligación obliga al comprador o al banco pa­

ra con el beneficiario. En esta notificación, que puede ser -

hecha por el banco, debe especificarse claramente la clase de­

crédito de que se trata. 

Con respecto a este problema, debemos mencionar que el •. -­

banco, una vez recibida la solicitud, debe manifestar si acep­

ta o no, por lo tanto, si abre o no el crédito solicitado. Ah2 

ra bien, el banco al aceptar abrir el crédito solicitado debe­

tomar en cuenta riesgos que correspondan en tal sentido y que­

estarán de acuerdo con los problemas comerciales y fluctuacio­

nes en el cambio que surge con motivo de las ventas internaci2 

nales y al efecto tomará las precauciones debidas y exigirá -­

las garantías necesarias. 

Una vez aceptada la solicitud, sea por medio de una carta 

de crédito que el banco comunicará la apertura de crédito al -

beneficiario y tal documento, según hemos visto, aunque no ti~ 

ne, desde el pur.to de vista jurídico, relación con la apertura 

de crédito, de hecho completará a dicha operación. 

Una vez realizadas todas las operaciones anteriores y co­

municado el crédito, se procede a hacer efectivo ~l cumplimien 

to de las obligaciones y éstas son de dos clases: 

a).- Del banco, quién tiene que pagar el precio de lamer 

cancía al beneficiario o en su caso aceptar los documentos gi­

rados en su contra o negociar los que acepte el comprador. 

Ahondaremos más sobre el tema posteriormente. 
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b) .- Del vendedor, quién entreGará todos los documentos­

rr:Jlativos que le exigirá el banco. 

P..sí pués, se deja al vendedor en ap t;i tud de poder ej erci­

tar todos los derechos que se 1: ..... ".,i~1nen en la ca:r·ta de crédito 

que nos hemos referido y s: .. 3 ··~ ~-J.;:~tiif.Sn todas las-- D.C ti vida .... 

En efecto, ele acuerdo t'Jon la costumb~e y la legislaci6n -

respectiva, (59) al emitir, confirmar o notificar un crédito,­

debe contener con exactitud la menci6n de los documentos con­

tra los cual es se cealiza el pago, la aceptación o la negocia-

ción. 

Los documentos a los que nos hemos referido, se l:!.mi tsr. -

a la mercancía, en su calidad, en su caso al seguro y se acom­

pañan con una letra y así se e>:igi:rán documentos como facturas 

consulares, certificados de Cctlidud, de psso, de medidas, ce.r­

tas de garantía, conocimientos de embarque, carta de garant.ía­

de flete, •:artas de porte, póliza de seguro, etc. , debiend:i ha 
' -. 

cer mención de que todos estos documentos se exigen siempre, >' 

que segLin sea el tipo de la co1<1praventa quecse convenga, así -

serán los documentos que se acompañen. 

El banco en el tiempo que transc~rra desde la apertura de 

crsdi to hasta el rnor.1ento de hacer el pago puede revocar el cr·é 

dita, sin necesidad de notificar la revocación y si lo hace es 

sin ninguna obligación jurídica. 

(59) Regl1:1s y Usos Uniformes. Opus. Cit. Pág. 13. 
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Una vez qL1e la documentación requerida al vendedor es prg_ 

porcionada al banco, este debe ponerla con diligencia· en manos 

del comprador que al recocerlos deberá hacer el pago referido­

con anterioridad. 

Quede claramente establecido que el crédito documentado -

simple por lo regular revocable, no establece a cargo del ban­

co interviniente ninguna obligación, y en consecuencia, tampo­

co confiere a su beneficiario nir.gún derecho efectivo. (60) 

Ahora bien, una vez satisfechos los documentos y requisi-­

tos exigidos en el créidto documentario mismas a que nos hemos 

referido anteriormente, veremos que sucede a continuación: 

El banco ejecuta su obligación, según vimos, realizando -

el paga, aceptando o negociando la letra, pero si se realiza -

la ejecución en virtud de pago, este se hace mediante cheque,­

giro, cuenta corriente o en numeraria aunque es raro el caso -

en que el paga se haga en esta última forma. Respecto a este­

asunta, una vez pugado el cr~dito relativo e la compraventa, -

puede suceder: 

a).- Que el cliGrte o dador de la orden, haya hecho la c2 

r·respondien"!:e provisi6n de fondas previamente o 'durante la ce­

lebre~ión y ejecución del crédito ~ocument~?"io y en este caso, 

no p:::iderncs decir propiamente que se haya celebrada una opera­

ción de crédito si se celebró el crédito documentario, 

b).- Que efecti\1amente el banco haya finarciado la opera-

(60) José Ferro Astray. OpLis Cit. Pág. 596 y 599, 
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ción y en ese caso, deberá rete~er los documentos que acompa­

ñan la mercancía y procede a la obtención de un paga y enton­

ces llegamos al periodo o fase final de la aperaci6n, a la -

que los. tratadistas llaman de liqiJidación. 

Pues bien, respecto a la liqi_lidación de la operaci6n, -

existe una división en la rr.isma, ya que com.::i hay varias rela­

ciones entre diferentes personas jurídicas, según veremos po~ 

terirJrmen::e, distinta sez'á la liquidación y entonces existe: 

a).- Liquidación entre los bancos que han intervenido en 

la operación, ya sea como em:.sores o corresponsales. 

b).- Liquidación que surge al finalizar la operació~, 

y precisamente entre el banco err.isor o que ha financiado la -

operación. Y. ~l cliente dadur ds la orden y .m este caso se¡;L:n 

se dijo, el banco re~iene los documentos y por lo tanto no e~ 

trega la mercancía al ordenan',e h·'>-sta en tanto le sea liquid.e. 

do el adeudo y a este respecto parece completo el estJd~o de­

Labanca y demás autores (61) ya que efectiva~ente puede suce­

der que el orden:1nte no se encuentre en condiciones de pagar­

de inmediato si so tiene en cuenta el depósito en el mismo -­

banco a en ot~o, no ha~rá problemas, ya que todo se reducirá­

ª una transferencia de fondos e incluso puede pagar con che-­

que. También puede suceder que el pago se efectúe mediante -

otro crédito bancario cuandu el comprador S'3 compromete a rea 

lizar el pago cuando ot;itengs la reventa de la mercancía o ha-

(61) Labanca- Noaco, Ver3-Barros, Opus Cit. Pág. 70. 
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cerlo peri6dicamente confor:ne vaya realizando la reventa y en­

tonces el banco autorizará la entrega de la mercancía en par-­

tes. Pero el probl sma surge cuando El ordenante importador r~ 

quiere al banco emisor de la entrega d8 las mercancías sin ha­

ber realizado el pago correspondienb'3 y entonces se puede exp~ 

dir un documento en que consten tales condiciones, ~·ero el l:an 

ca ccnserva la tenencia de lE". mercancía entregando solo los do 

aumentos para ¡:oder retirarla y el -tr~~so material se hace -

contfü el pago del adeudo, ( 62) 

3.- Derechos y Obligaciones de las Partes.- Ante~ de en-­

trar al complicadc mund::i de los derechos y las obligaciones de 

las partes¡ creemos que para mejor comprender el problema y en 

virtud de la complejidad de los actos que se realizan al cele­

brarse una operaci6n rle crédito docwnentario, debemos examinar 

con un poco de detenimiento las diferentes clases de relaci::i­

rer que en dicha figura encontramos, 

Así pues entre las partes intervinientes en este contrato, 

se dan las siguientes relaciones: 

Es de importancia fundamental en el crédito documentario, 

las relaciones que surgen entre el comprador i:nportador y ven­

dedor exportador y ya que el mismo se refiere a ls compraventa 

que dá origen a la celebraci6n de la opers.ción que venimos es­

tudiando y se referirá dicha rel.:icián a la figura de la compr~ 

venta precisamente: 

(62) Al documento referido y surgido en la práctica anglo-sajo 
na, se le ha dado el nombre de "trust receipt". -
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A).- Entre el compra:!or y el vende.dar.- Se unen por 1.tn -

contrato de compraventa, estipulando en sl cleusulado del con­

trato que el pago de la mercancía se hará por medio de un c:::-á­

ditn simple en este c:i.so <:erá una carta de crédito revocal:ile. -

Se busca asegurar la operaci6n de compraventa y en caso de fal 

ta a lo convenido pued?. traer como consecue:icia el P·3.go de da­

ños y perjuicio por cu~mta de aq•Jel que violase el cantrab. 

Ahora bien, de la relaci6n qLie hernos señalado entre com­

prador y vendedo1·, surgen obligaciones y dere.chos para las PE:!:_ 

tes y acatando las dispc.1sicicnes relativas .~ tal materia en ·La 

legislaci6n comiJn, civil o mF.?rcantil .seg~n las norma:; del Dere 

cho Interm1cional, pero también suraen obligaciones con rela­

ci6n al crédito docuMentario y estas son: 

a).- Para el co1rprddor.- Pai·a el comprador tiene le o:i:'..:.­

daci6n la E.pertura del crédito documentado cuanC:o este ::;e /1::: -· 

establecido en el contrato y es de tal manera importanta la -­

obligElciún que a fín ele ejecutar el contrato de corrpraventa, -

es necesario ejecutar previamente el crédito doc'..Jmentario. 

Es por tanto ~.'st;a una obligación de cumplimiento p:::"evi1.:i y 

como toda obligaci1Sn tiene un plazo o término que será señala­

do expresamante en el contrei.to do ctimprave;1ta respectivo, per:::i 

bien pL1dien·1 suceder que no se hubiere señalado término en di­

cho contrato y entonces si se ha señalado plazo par:.i lt;s otli­

gat:iones del vendedoi;' cor.10 embarque de mercancíe.s, etc., el p~ 

so para la obtenci6n de la apertura del crédito será el mamen-
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to en que el vendedor esté en aptitud de cor11enzar a ejecutar -

sus obligc.cicnes, es decir, cui:indo esté apto para poner en rJis 

posici6n del comprador la mercadería (embarque) y si no hay ~ 

plazo para tal obligaci6n del vendedor, c11ando este 1 e co11uni­

que e¡ue ya está en posibilidades de ejecutar su obligación. El 

problema mayor surge cuando no se ha señalado ningún plazo en­

el contrato y entonces se podrá pédir de manera judicial la f,:i. 

jeci6n del plazo. 

Puede suceder también que en el contrato no se pacte el -

tipo del crédUo documentario que ha de utilizarse y en este -

caso se entenderá que será revocable y no confirmado si por -­

otros medios ~o se llega a la convicción de que la voluntad de 

las partes fué distinta. 

Un problema interesante es el relativo a la d:signaci6n -

del banco ya que el comprador estará obligado a elegir o adqui 

rir el crédito en la instituci6n bancaria que se haya designa­

do, pero en caso de omisi6n, eJ. comprador podrá a su elecci6n­

dirigirse a cualquier banco con el único requisito de que sea­

da reconocida solvencia y honorabilidad. 

En caso de incumplimiento por parte del comprador con al­

guna de las obligaciones pactadas, el vendedor tendrá el corre 

lativo derecho de exigir el cumplimiento o en su caso rescin~ 

dir el contrato mas los daños y perjuicios, 

b) .- Obligaciones del vendedor.- Así ~01110 el comprador t~ 

ne ciertas y d&terminudas obligaciones derivadas del contrato-
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de compraventa, así también el vendedor tendrá los qL1e a su g! 

nero le son inherentes; la entrega de la mercanc!a, el sanea-­

miento para el caso de evici6n, etc. Creemos que no es este -

lugar apropiado para tratar sobre las obligaciones del vende-­

dor y nos remitimos al derecho común en este aspecto. 

B).- Relaciones entre el banco acreditante y el co:nprador 

acreditado.- Se encuentran ligados por el convenio que establ~ 

ce la oliligc..ción al primero de pagar o aceptar las letras gir~ 

das por la persona que indique, obligándose el acreditado a re 

munerar los servicios que el banco le preste. 

Según her.os indicado, la relaci6n o el inicio del crédito 

documentario nace con la solicitucJ que puede o no ser aceptada 

por el banco emisor, pero una vez ya aceptada, se perfecciona­

el acuerdo de celebrar dicho acto. 

Las obligaciones que surge~ de esta relación son las si-­

guientes: 

a).- Las del banco.- El banco tiene en primer lugar la -­

obligación de contraer otra obligación frente a.un tercero que 

se ll~mará beneficiario y según hemos visto, se obliga también 

a liquidar y financiar la operación de compraventa respectiva. 

El pago lo puede hacer mediante efectivo, aceptación de títu-­

los de crédito o con la obligaci6n de negociar este tipo de do 

cumentos girados por el vendedor en contra del comprador. 

Tiene también el banco la obligaci6~ de recibir la docu-­

mentación que ampara la mercancía y de entregarla. a S1J; cliente 

(importador) • 



Ahora bien, aspecto importante es el relativo a la oblig~ 

ción del banco emisor en el ser.tido de que no puede traspasar­

los límites señalados por el crédito documentario en la solici 

tud, aún cuando tenga perfecto conocimiento del contrato de -­

compraventa y que actuando de otra fo1ma podría obtener mejo-­

res ventajas para su cliente. 

También el banco se encontrará obligado a cumplir p~ntua! 

mente sus obligacior.es, mismas a las q~e nos hemos referido ~ 

con anterioridad. 

b).- Del ordenante o dador de la orden.- El ordenante tie 

ne frente al banco emisor diversas obligaciones las que pode-­

mas resumir siguiendo en este tema a Labanca, es obligación ¡::~ 

gar las comisiones y esto es completamente lógico, ya que el -

banco al prestar un servicio tiene derecho a una remuneración­

que en el caso se encuentra representada por las referidas co­

misiones que son una suma de dinero de acuerdo con diferentes­

circunstancias originadas por el tipo y extensión del negocio­

bancario. También frente al ordenante la obligación de pres-­

tar garantías que respondan por el correcto cu~plimiento de 

las obligaciones del ordenante. Independientements de estas g~ 

rantías, el banco al recibir los documentos representativos de 

las mercancías, los conserva, con lo que tiene la disposición­

de la mercancía misma y esta.ya es suficiente garantía. Por ú! 
timo, la obligación mas importante será, la de restituir al 

banco la suma que el mismo haya erogado en cumplimiento del 
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crédito 9bierto. 

C).- Relaciones entre el banco acreditante y el beneficia 

rio vendedor.- Este último tiene derecho una vez que se ha -

abierto la carta de crédito en su favor, la cual le es notifi­

cada por el banco ecreditante a el pago de la operación de ve!::, 

ta. Pero la notificación le permite al banco el poder revocar 

el créidto en r.ualquier momento, previa notificaci6n, sin que­

esta revocación implique ninguna responsabilidad, salvo en el­

caso de que se documente la operación con títulos de crédito,­

que se extingue con el negocio de apertura de crédito substit~ 

yéndose en el caso de aceptaci6n de letras por la relación ca~ 

biaria respectiva. (63) 

Este contrato tiene su característica en la revocabilidad 

de la carta de crédito, pero ella misma tiende a desapareb6r -

en la práctica internacional, ya que las partes buacaro seguri­

dad en el cumplimiento de las obligaciones, lü que ha dado ori 

gen al desplazamiento de esta instituci6n, adoptándose la mod~ 

lidad del crédito documentario irrevocable. 

Así pues al éstudiar el complejo sistema de les obligaci~ 

nes que surgen entre las partes que intervienen en la relaci6n 

que venimos tratando, es necesario dividir su examen en las -­

dos modalidades del crédito documentario como son el revocable 

y el irrevocable, ya que serán distintas las soluciones que se 

apuntan en erebos casos. 

Tratándose del crédito revocable, podemos señalar que no-

(63) Heriberto Román Talavera. Opus Cit. Pág. ?3. 
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existe obligaci6n alguna del banco frente al beneficiario, ya­

que no hay relación jurídica entre los mismos y el banco tiene 

.pues derecho de revocar libremente el crédito abierto, es de--

cir, puede nulificarlo o anularlo sin aviso al berreficiario. -

Cosa diferente será el vínculo que une al ordenante con el ba~ 

co, ya que entonces si estará obligado para con él en razón --

del citado vínculo. 

Por lo qua toca al crédito irrevocable la si tuacián es -

bien distinta, ya que en este caso, el banco si está obligado­

porque adquiere el compromiso en firme frente al beneficiario­

en el sentido de que el pago será c~bierto, los documentos -­

aceptados o negociados, según sea el caso. Por lo tanto, el -

banco adquier~ la obligación personal y directa hacia el bene­

ficiario y por lo tanto resulta inoperante cualquier indica-­

ci6n en contrario dada por el ordenante, pero además, el banco 

por su propia iniciativa no puede tampoco revocar dicho crédi­

to. Sin embarga,. creemos con Labanca, (64) que la inexistencia 

o nulidad del contrato de compraventa, anula también el crédi­

to documentario irrevocable y en este caso es perfBctarnente ca~ 

sal, aunque se encuentre dotado de una abastracción relativa.-

(65) 

El momento en que surgen las obligaciones se ha deterrnin~ 

do en aquel en que el banco emisor remite la carta de crédito­

y aquel surge una cosa curiosa, ya que frente a la obligación-

Labanca- Noaco, Vera-Barros. Opus Cit. Pág. 297. 
Algunos autores afirman 'que el crédito documentarin es -­
abstracto, porque existe una independencia total con el -­
contrato de compraventa que sirve de base del propio cré­
dito en cuesti6n. 
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por parte del banco, misma a que nos hemos venido refiriendo -

anteriormente, surge el derecho del beneficiario pero ninguna­

obligaci6n de parte de él y aunque debe entregar los documen-­

tos representativos de la mercancía, sin embargo esta es una -

obligaci6n que surge del contrato de compraventa e inherente -

al vendedor en todo caso, frente al comprador. Esto nos hace­

decir, que el banco no tiene derecho alguno que ejercitar en -

contra o frente al beneficiario, 

Aunque podríamos encontrar otra telaci6n mas en el crédi­

to documentario, misma que surgirá entre~9s distintos bancos­

que intervienen en el mismo, creemos que t8cnicamente no sería 

correcto tratarlas aquí, ya que estas se dan según la natural~ 

za de cada modalidad del crédito en especial y que son motivo­

de otra figura más compleja como lo es el contrato de corres-­

ponsalía bancaria. 



CAPITULO CUARTO 

CREDITO DOCUMf-NTARIO REVOCABLE 

l.- Concepto. 

2.- Características. 

3.- Finalidad. 
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CREDITO DOCUMENTARIO REVOCABLE 

1.- Concepto.- En esta modalidad del crédito documentario­

existe un vínculo jurídico entre el banco y el comprador o acr~ 

ditado, en virtud del cual, aquél se obliga, ya sea directamen­

te o por conducto de una sucursal, o banco corresponsal a noti­

ficar al beneficiario, a pagar o aceptar sus giros y a recabar­

de éste los documentos respectivos. En esta operación, ni el -

banco acreditante, ni menos el auxiliar asumen alguna obligación 

para con el beneficiario; reservándose tanto el comprador y el­

banco acre di tan te, el der.?ct:;p de madi ficar, revocar o anular el 

crédito, sin más trámite que el aviso correspondiente y por -

cualquier causa que a su juicio fuere suficiente. Cuando el -­

crédito de esta naturaleza ha sido trasmitido a un banco corres 

ponsal, su modifi:cación o c.;1ncelación surte sus efectos con el­

solo recibo de la notificación respectiva; por supuesto, que el 

comprador al revocar o modificar el crédito, se obliga en la me 

dida de la gestión realizada por el banco. 

Por la revocación del crédito, el beneficiario no tendrá -

acción contra el banco acreditante o corresponsal, ya que éstos 

no se han obligado con él. Cuando se hubiere paccado con ante­

rioridad un contrato de compra-venta con el acreditado, tendrá­

acciones contra él mismo, pero derivadas como se desprende del­

eitado contrato. 

No tiene garantías para el vendedor, ya que no hay certi-­

dumbre en el pago y carece de acción contra el banco, por lo 

cual no ha tenido aceptación en la práctica comercial. · 
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Este tipo de crédito se registra en las Reglas y Usos Uni 

formes relativos a los créditos documentarios, los que dicen -

en su artículo primero: "los créditos podrán ser: a).- Revoca­

bles." En su artículo segundo define la obligación "El crédi­

to revocable no constituye un vínculo que obligue jurídicamen­

te al banco o bancos interesados frente al beneficiario; ya ~ 

que tal crédito podrá ser modificado o revocado en cualquier -

momento sin aviso al beneficiario." (66) 

El Lic. Romo Riebeling da un concepto en los siguientes -

términos: "El crédito documentaría revocable en su forma más -

sencilla es aquel contrato es~~.t;a en el cual la parte acredi­

tante no tiene que avisar conjunta o separadamente al acred~~~ 

do y beneficiario la modificación, cancelación o revocación -­

del crédito. Por su parte el acreditado puede revocar, modifi 

car o cancelar el crédito y no así el beneficiario¡ siempre y­

cuando no se haya hecho ningún pago, aceptación o negociación­

por la parte acreditante antes de recibir el avi:;;-:: ::a !"''Jdific~ 

ción, cancelación o revocación." (67) 

Tanto el precepto como el concepto transcricos, omiten la 

posible revocabilidad por parte del beneficiario. ¿Que sucede­

ría si el beneficiario vendedor se niega a recibir el precio y 

a enviar la mercancía? y por otra parte ¿En qué momento se pu~ 

(66) Raúl Cervantes Ahumada. Títulos y Operaciones de Crédito. 
Pág. 

(67) Romo Riebeling Rafael. El Crédito Documentario. Pág. ~~. 
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de revocar su obligaci6n? Y en caso de hacer ¿Qué responsabil~ 

dsd le implicaría?, además también tiene derecho a mo:lificar el 

crédito, por ello creo que el concepto debe ser otro, proponié~ 

dolo de la siguiente manera: Los créditos documentarios revoca­

bles, so~ aquellos que se pueden cancelar o modificar por cual­

quiera de las partes intervinientes, hasta antes de que el ben~ 

ficiario cobre o acepte el pago dR lo~ documentos del acredita~ 

te y se hayan presentado al mismo los documentos que amparen la 

mercaderít.., 

Aunque en el caso de nuestro concepto, es un contrato alea 

torio, y lo que pretendemos o través de la ley es una seguridad, 

en este caso con implicaciones de carácter internacional. 

Este tipo de cr'édito tiende a desaparecer, y en algunos 

países se ha eliminado .por completo en las prácticas bancarias, 

Estas operaciones se llaman simplemente autorizaciones para pa­

gar o negociar, siendo casi siempre valederas "hasta revoca-­

ci6n", Esta expresi6n se adapta más a la realidad y los benefi 

ciarios al recibir el aviso de que el banco les informará que -

está dispuesto a pagarles o negociarles giros documentarios ha~ 

ta que reciba de su ordenante el aviso de revocaci6n, no sufren 

el espejismo de figurarse que tienen un crédito, es decir una -

garantía o seguridad cuando en realidad no la tienen. (68) 

Cita Romo una estadística tomada del Banco Nacional de Co­

mercio ~xterior y es la siguiente: 

(68) Manuel Alcázar Caballero. Db. Cit. Pág. 46 y 47. 

----·----~--
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Créditos Documentarios de Importación, 

Irrevocables. 

1966 

1967 

3216 

2905 

Revocables. 

Ninguno. 

Ninguno, 

Créditos Documentarios de Exportación. 

1966 1720 2 

1967 1158 2 (69) 

Se desprende de estas citas la tendencia a la busca de se 

guridad en las operaciones comerciales que se tratan en esta -

tesis, pero no es aconsejable que desaparezca esta institución 

sino que se afine de acuerdo con el concepto que se propuso -­

con anterioridad. 

2.- Característica$.- Según hemos visto anteriormente, el 

crédito documentario revocable, es aquél en virtud del cual, al 

banco emisor se compromete con el ordenante al pago directo al 

vendedor o beneficiario, o la aceptación o negociación de tít~ 

los de crédito girados por éste pero que sin embargo, no con-­

tiene la obligación directa con el beneficiario, es decir, que 

no contiene obligación alguna con el beneficiario del crédito. 

Esta característica es la que es en realidad fundamental para­

llegar a una diferenciación total del crédito revocable con­

las demás modalidades que toma el mismo, por eso la ausen--­

cia de relación jurídica directa entre el banco y beneficia--­

rio, constituye la distinción más radical entre crédito revoca 

(69) Romo Riebeling Rafael. Oh. Cit. Pág. 
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ble e irrevocable. 

En el crédito revocable, el banco emisor puede negar el -

pago en favor del beneficiario sin que contra el mismo llegue­

ª proceder acci6n alguna por este motivo. 

Por las re.zones antes expuestas, el crédito revocable t'e­

sul ta en definitiva menos oneroso que el irrevocable, ya que -

la obligación cambia y la prestaci6n es mas eventual. 

Como el crédito revocable no dá lugar a ningún vínculo j~ 

rídico del banco emisor para con el beneficiario, entonces, se 

ha dicho que el banco tiene facultad de "revocar", de "modifi­

car", de "anular" a su voluntad el crédito documentario de que 

se trate, sin que se requiera para tal efecto la previa notif! 

caci6n al propio beneficiario y esto en razón de que con eI no 

le liga obligación ninguna. 
'!' 

En este sentido y para hablar mas técnicamente, nos adhe­

rimos a·la opinión oe Labanca (70) de que en sentido propiame~ 

te jurídico no se puede hablar de revocación, ya que para que­

proceda ésta, es necesario que efectivamente exista una rela~ 

ción jurídica vf.lida y en este caso, no hay tal obligación en­

tre banco y beneficiario. 

Un problema interesante es el relativo a determinar cual­

es el momento o hasta que término puede el banquero "revocar"­

el crédito documentaría. Consideramos con el autor que nos -

(70) Labanca-Noaco, Vera-Barros, Opus. Cit. Pág. 284. 
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viene sirviendo de guía, que dicho momento es precisamente has 

ta antes de que el propio banquero haya pagado, aceptado o ne­

gociado los documentos a que nos hemos referido anteriormente. 

También surge la duda de saber si la facultad concedida -

al banco es discrecional o por el contrario, la misma tiene ~ 

que someterse a determinados y expresos principios. Cabe dis­

tinguir dos aspectos: 

a).- Frente al beneficiario, dicha facultad si toma el c~ 

rácter de discrecional porque frente al mismo, según hemos vi~ 

to, el banco no tiene ninguAa obligación. 

b).- Frente al ordenante la facultad mencionada no puede-­

ser discrecional,porque a tales partes si las liga una rela~ 

ci6n jurídica, el. banco tiene responsabilidad para con el ord~ 

nante y dicha responsabilidad se convierte en obligación que -

se ha dejado de cumplir cuando el banco revoca el crédito a su 

voluntad sin haber recibido previamente comunicaci6n en tal~­

sentido por parte del beneficiario o sin que medie previa anu­

lación del contrato celebrado entre dichas partes. 

Pero esta razón sería a primera vista contradictoria con­

la función del crédito ·documentario y es necesario aclarar q•..1e 

respecto a la característica esencial de la revocabilidad, se 

presenta una situación especial, porque el banco acreditante -

o emisor al avisar por carta al beneficiario de la existencia­

del crédito, también expresa su voluntad de obligarse en deter 

minada forma que en esa se menciona, por cuenta de un tercero-
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llamado ordenante. Tal obligación del banco se propone, se co~ 

traería como propia y distinta a la del comprador ordenante, -

pero siempre sujeta a la "revocación" según hemos expresada. 

Una característica mas que podemos señalar del crédito r~ 

vocable, en la inembargabilidad del mismo y aunque en las dife 

rentes legislaciones no se haga mención expresa a dicha carac 

terística, por su propia naturaleza, cama hemos dicho y es bu~ 

no repetir aunque se abuse un poco, el crédito revocable no -­

produce una obligad.ón füme para el banco acreditan te, en re­

lación con el beneficiario y este último, ú.1icamente tien13 una 

espectativa a derecho eventual en tal sentido. 

Ahora bien, el crédito documentario puede ser embargado -

por cualquier tercero acreedor del beneficiario e incluso pol"­

el propio comprador ordenante, pero por lo que toca al crédito 

revocable, la situación cambia y la razón es simple, El prin­

cipio general y que de todos modos tiene aplicación en este--~ 

problema, es el de que todos los derechos son susceptibles de­

embargo y como tal, también lo son los derechos e•Jentuales, -­

par lo que bajo este supuesto concluimos que dicho crédito pu~ 

de en principio estar sujeto a embarga. Desde luego y es nec~ 

sario aclarar que estamos hablando de derecho eventual, cuando 

todavía no ha surgido obligación firme del banco emisor que lo 

que sucedería de inmediato sería que al tratar de embargarse 81 

crédito que el banco ha abierto en favor del beneficiario, --­

aquel automáticamente "revocaría" el crédito, con lo que se --
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perjudicaría al propio beneficiario, pero mas, lo= mismos ter­

ceros acreedores que ya no podríar. hacer efectivo su crédito -

por ese medio y en definitiva se entorpecería tod~ cperaci6n. 

P.or esta razón, creemos que sería convenier.te que la le-­

gislación expresará la inembargabilidad del c~édito docu~enta-· 

rio revocable. 

3.- Finalidad.- Desde l~ego que el crédito cocumentario -

revocable, tiene la misma finalidad que todo crédito de tal na 

turaleza y surge cor la necesidad de encontrar un medio del 

que dispusieran los importadores y exportadores en virtud del­

cual al utilizarlos, facilitaría los trámites de la operación­

Y que ~stos se realicen dentro de un márgen de mayor seguridad. 

En general ei crédito documentario tiene una gran aplica­

ción práctica en las operaciones celebradas sobre todo en el -

campo internacional, y desde luego beneficia a la exportación -

y a la importación, pero sucede por lo que tqca al crédito re­

vocable, el vendedor se encuentra expuesto a que el banco le -

revoque el crédito y queda con una inseguridad en el pago, ya­

que el banco al rehusarse, es mas facil que el comprador dec1i 

ne el pago. 

Por esta razón, diera crédito no es muy usual en la prác­

tica entre comerciantes de solvencia internacionalmente recong 

cida y que además se encuentran en una constante relación de -

negocios. 
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Además, el vendedor exportadcr buscará una forma de ro~ 

dearse de mayores garantías cuando sepa que el crédito que se­

le concederá por el banco emisor tiene la característica de re · 

vocaci6n y tales garantías seran da diversa indole. 



CAPITULO QUINTO 

CREDITO DOCUMENTARIO IRREVOCABLE 

1.- Concepto. 

2.- Características. 

3.- Finalidad. 
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CREDITD DOCUMENTAR~O IRREVOCABLE 

1.- Concepto.- Según hemos mencionado en capítulos anterio 

res, partiendo de la base de que hemos estudiado los principios 

generales del crédito documentaría desde sus aspectos mas --~­

amplios y que además hemos manifestado ya un primer criterio de 

clasificación; en el presente capítulo nos ocuparemos de otro -

aspecto en tal relación y que se refiere al crédito documenta-­

ria irrevocable. Tal forma de crédito no debe ser confundida -

con aquella otra que se refiere a la confirmación y para tal ob 

jeto trataremos de dar un concepto de dicha figura a fin de que 

diferenciemos en forma correcta sus ele~entüs. 

El supuesto del crédito que estudi('l.mos, se puede simplifi­

car de la siguiente manera: 

Se entiende el caso de una compraventa internacional y en­

razón de que las garantías ofrecidas por el comprador son deseo 

nacidas para el vendedor a quién en muchas ocasiones desconoce, 

se requiere, a fin de que el contrato se pueda celebrar, que -­

exista cierta seguridad en el cumplimiento de las condiciones -

que medien al respecto y que mejor garantía que la que otorgue­

una institución de crédito en el sentido de que será la misma -

quién se obliguE a pagar, o a realizar aceptación o negociación 

de documentos. Tal obligación se encontrará por lo tanto desvi~ 

culada de la propia operación de compraventa, por lo menos en -

principio. 

Así pues, la obligación que vincula al acreditante con el­

beneficiario es autónoma e irrevocable. 
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Otro problema interesante se refiere a que en la celebra.:::.ó~~ 

del contrato de compraventa de que se trate, se estipula la ool~ 

gación para el comprador, de obtener un crédito documentario ~­

irrevocable a favor del vendedor, pero esto constituye ya otro -

problema que de ninguna manera consideramos se encuentra dentro­

dsl objeto de nuestro estudio y por lo tanto lo haremos a un la­

do para ocuparnos de nuestra materia. 

El crédito irrevocable constituye un compromiso por parte -

del banco emisor o acreditante que se obliga frente a terceros,­

mientras que en el revocable no se o~liga a nada mientras en ta~ 

to no se haya dado el supuesto a que nos hemos referido en el ca 

pítulo anterior. 

Esto es la qu.e hace la mayor diferencia y constituye la ga­

rantía otorgada al beneficiario de que el banco se obliga a rea­

lizar el pago, aceptar o negociar los documentos que le sean pr~ 

sentados en virtud del negocio de que se trate o que haya dsdo -

origen al mismo. 

Esta es, que el banco acredi tante se compromete con el ven­

dedor a que por propia cuenta y de manera personal, hará el pago 

o aceptará o en su caso 1 negociará los documentos que le s2,:::-: -

presentados por éste y que generalmente se refieren a el contra·­

to celebrado con el comprador. 

Crédito documentario irrevocable, será pues, un crédito ---,. 

abierto por un banca llamado acreditante a solicitud de una per­

sona llamada beneficiario en virtud de la cual se obliga en fir-
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me y de manera personal para con este último a pagar, a aceptar­

rJ negociar los documentos que él mismo le presente. 

En el crédito documentario irrevocable, el banco acreditan-
-

te se obliga a mantener el créd.i_ to abierto por el vendedor, en -

favor del comprador beneficiario y a no modificarlo, salvo con 

el consentimiento de las partes, puede ser que intervenga otro -

banco y que se encuentre en la plaza del beneficiario, éste a -­

través de una carta de notificación avisa al acreditado vendedor 

que existe un crédito a su favor, sin que este aviso implique -

obligación para el banco notificador. 

Al hacer una comparación con el crédito irrevocable confir­

mado, el banco corresponsal no sólo notifica sino que confirma,­

lo que implica una obligación directa para con el beneficiario -

comprador. 

Hay una diferencia de grado debida a la irrevocabilidad y -
• 

a la notificación, ya qus todo el mecanismo es completamente~ 

igual al que se cita en el capítulo IV. 

En esta virtud, el banco emisor se encuentra en imposibili­

dad de anular o r1odi ficar el crédito otorgado y responde con to­

das las consecuencias frente al beneficiario, quién a su vez ten 

drá acción lcgdl en contra del aquel en caso de que no se cumpla 

con las condiciones pactadas. (71) 

Es s~.ta razón, la relativa a que en este crédito el banco -

(71) Labanca-Noaco, Vera-Barros. Opus Cit. Pág. 76. 
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si adquiere obligación propia y distinta a la que el comprac~~ 

importador o acreditada, frente al tercero beneficiario, Pe~c -

con el planteamiento hecho en esta forma, surge un curioso e in­

teresante problema y que se refiere a determinar la posición 

exacta en que se coloca el acreditado en la relación que surge -

de la obligación del banco para con el beneficiaria. 

Al respecto, el maestro Esteva Ruiz (72) nos indica que ~ 

respecto al crédito irrevocable, en su funcionamiento, se prese~ 

tan dos formas del mismo: "la de un crédito que entre acreditar.­

te y acreditado se pacta como "irrevocable", sin vinculación di­

recta con el tercero; y la de un crédito que jurídicamente tiene 

que ser irrevocable, porque ~e cancerta con un escrito de confi~ 

mación que obliga al acreditante, aunque por cuenta del acredit~ 

do, con la promesa directa en favor del tercero", 

El ilustre maestro se refiere con ella, a las dos formas ~ 

que puede revestir el crédito irrevocable y que son las de con~ 

firmación y la de no confirmación¡ pero además se presenta en es 

pecial en la confirmación, la situación de una obligación por 

parte de otro banco llamado confirmador y que pJsteriormente -

veremos, 

El tema que nos ocupa, se refiere exclusivamer.te a aquella­

clase de crédito irrevocable que no es confirmado y es pués a e~ 

te tema, que dedicaremos nuestra atención. 

(72) Esteva Ruiz Roberto, Opus Cit. Pág. 96, 
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Así pues, en este caso, el banco emisor se compromete a ca~ 

traer una abligaci6n personal y directa para con el beneficiario 

y para con el que abre el crédito que puede notificarlo mediante 

otro banco. En un primer momento, encontramos la relación que se 

presenta entre acreditada y acreditante, en virtud de la cual, -

el banco se compromete él. adquirir una obligación prnpia y perso­

nal para con un tercero con quién el propio acreditado tiene re­

laciones comerciales. Hasta aquí las unicas relaciones que exi~ 

ten, son entre'ts.les personas; pero en un segundo momento surge­

la relación con el beneficiario, para con quién el acreditante -

se obliga y en este, el acreidtada no interviene, pues el banco­

ya se ha obligado con él anteriormente. Aquí, el banco se obli­

ga can el be112ficiario en forma personal y distinta a aquella -­

otra relación que pueda existir entre el acreditado y el benefi­

ciario. De tal modo, al perfeccionarse la forma especial de cr.§ 

dita que nos ocupa, momento que acontece cuando el banco emite -

la correspondiente carta de crédito, nace la otligación mediante 

la cual el acredit~nte queda obligado para con el beneficiario y 

en tal virtud el propio banco se encuEntra en imposibilidad de -

restringir el crédito, de ampliar o limitar el plazo o en su ca­

so, de resindir o denunciar el contrato. 

En este sentido, cobra importancia la forma de la obligació~ 

que puede ser mediante pago, mediante aceptación o mediante neg~ 

ciación dp '"!..os documentos que le sean presentados por el vende­

dor. 
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"En el primer caso, el banco acreditan te cUmpl e-eón-su.- obli 

gaci6n mediante la liquidación del importe y recoge el recibo ~ 

que expedirá el beneficiario, con los documentos representativos 

de la mercancía y cualesquiera otros documentos que la acampa~ 

ñen". 

"En el segundo, aceptará y pagará a su vencimiento, pero -

desde luega 1 ~ecabará los documentos que acompañen a la mercan~ 

cía y les dará el destino que on cada caso se pacte". (7 3) 
--·----... 

En el tercero, recibirá los documentos para negociarlos. 

En estos casos la Ley Mexicana exige previa provisión de 

fondos por parte rJel acreditado, ya que por lo que ·hace a la -­

aceptación, el banco se convierte en obligado directo con respe~ 

to a terceros, pero paga con el dinero que previamente le entre­

gue para el efecto el acreditado. Sin embargo, cua_ndo el acredi­

tado no cumpla con la respectiva provisión de fondos, esto no .s.2 

rá obstáculo para que el banco acreditante cumpla con su obliga­

ción y en este caso hará responsable al ac~editado, pero en una­

Farra extracambial. ( 74) 

2.- Características.- El tipo especial de la figura que es­

tuc:!.iamos, consta de ciertos y determinados elementos que la di fe 

rencian de 1as otras formas de crédito y estas consisten en al-­

gún aspecto de pluralidad de abstracción, etc., que es interesan 

te estudiar. 

(73) Esteva Ruiz Roberto. Opus Cit. Pág. 98. 
(74) Esteva Ruiz Roberto. Opus Cit. Pág. 99. 
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El contrato puss, ss torna plurilatsral e~ virtud ds los ele 

msntos personales que intsrvienen en el asunto y lo mismo sucede 

con los objetos, psro segun hemos visto al estudiar su naturale­

za jurídica, resulta un contrato unitario y propio en si mismo.­

Sin smbargo, las obligaciones contraidas por las partes son in-­

terdspendientes entre si y en especial solo son '''~.1:\.das si las -

otras lo son también. 

' Pero es necesario no confundir, ya que si bien es cierto --

que sxiste intsrdependencia, también lo es que está siendo reci­

proca, existe de igual forma una cierta delegación pasiva ds ti­

po acumulativo, porqus como ss ha visto, la obligacián del acrs­

ditado frsnts al bensficiario, es asumida p01' el banco y tal ra­

zón da como efecto que los vicios que result~n ds la relación -­

acreditante-acreditado o acreditante-beneficiario, puede no ~­

traer la inexistencia de la relación vendedor-beneficiario y com 

prador-acreditado, 

Sin smbargo pensamos con Labanca-Noaco y Vera-Barros, que -

la mas lógica explicación del crédito documentario irrevocable,­

se encuentra en una asignación al acreedor de un nuevo deudor p~ 

ro solo desde el punto de vista restringido, pues explica clara­

mente la situación en el contrato de compraventa, pero no logra­

explicar el contrato unitario y complejo del crédito documenta~ 

río que ocupa nuestra atención, (75) 

La dificultad surge con mayor intensidad, si nos ponemos 9.-

(75) Labanca-Noaco, Vera-Barros. Opus Cit. Pág. 290. 
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pensar que en realidad, por ser un negocio complejo, participa -

de aspectos económicos, sociales y jurídicos, por lo que en cada 

uno de estos campos, es factible encontrar una explicación, 

Sin embarga, a propósito de la abstracción que se ha dicho, 

participa la relación entre banco y beneficiario::, det}erros recon9_ 

cer que esta no es absoluta y que en cierto sentido el origen o­

causa de tal relación influye sobre la misma, aunque .;;ea de una­

manera dependiente. Por esta razón el acredit~nte puede y está­

ª su alcance hacer uso de determir.adas excepciones que puede op~ 

ner al ejercicio de lmn:lerechos del beneficiario, sobre todo '/­

se pensaria que unicamente, en aquellas derivadas de la inexis~ 

tencia de la relación comprador-a:."sditado y beneficiario-vende­

dor. 

A pesar de la anterio.r, en razón de la abstracción aunque -

sea relativa, de la relación banco-beneficiario, si existe un -·· 

principio de inoponibilidad de excepciones y co~o sucede en es-­

tos casos, las ¡:lefensas que efectivamente y manera legal puede -

oponer el banco a la acción intentada por el beneficiario, que -

no estudiaremos, son de tipo perentorio, Pero en princi~io 1 no -

se le puede oponer defensas sobre todo en las siguientes formas: 

(?6) 

a).- Revocación o modificación del crédito por órdenes del­

acreditado. 

b),- Revocación o modificación del crédito. a voluntad del -

propio acreditante, 

(?6) Labanca-Noaco, Vera-Barros, Opus Cit. Pág. 29?. 
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c).- Las causales fundadadas en el contrato de compraventa, 

Estudiaremos cada uno de estos casos. 

En el primero de los mencionados, en razón del principio de 

abstracción que hemos mencionado con anterioridad, es completa-­

mente lógica que cuando el acreditado por la razón que fuera, or 

dene o indique al banco· acreditante su resolución de cancelar o­

modificar las instrucciones o condiciones en que se pactó¡ tal -

indicación no debe ser tomada en cuenta por el banco si ya ha re 

mitido la "carta de crédito" documento que no es otra cosa que -

- la notificación que hace el propio banco acreditante al benefi-­

ciario del crédito y en el sentido de que este queda abierto en­

su favor, Si bajo el supuesto anterior, el banco atendiera las -

indicaciones del cliEnte y revocara o modificara las condiciones 

del crédito, seria absolutamente responsable por incumplimiento­

de la obligación contraída para con el beneficiario. 

En el segundo de los casos, se refiere e un aspecto espe--­

cial de revocación o modificación del crédito por iniciativa o -

voluntad del propio banco acreditante, Tal aspecto es ilógico en­

la figura que nos ocupa, ya que en tal aspecto, la relación jurí­

dica entre acreditante y beneficiario goza de una total abstra-­

cción de la relación que pueda existir con el acreditado o entre 

acreditado y beneficiario, Tampoco podría hacer valer el acredi­

tante, la nulidad o resolución (rsscición) de la relación de és­

te con el acreditado, La razón es simple y estriba fundamental-­

mente en el principio de seguridad para el vendedor, en el sentí 
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do de que recibirá puntual y correctamente el pago. 

Con respecto a la tercera hipótesis, por razón del mismo -

principio de abstracción, que como se ha dicho es relativo, el­

banco acreditan te no puede prevalerse para incumplir con su 

obligación, cuando los documentos exhibidos no correspondan con 

los expresados en los términos del contrato de compraventa o -­

cuando exista diferencia en las condiciones de los efectos ven­

didos y los recibidos, ya que esto solo será reclamable por el­

comprador directamente al vendedor en relación con las acciones 

que se presentan y sea.n derivadas del correspondiente contrato­

de compraventa. Pero el problema no es tan facil si por ejem-­

plo se presenta el caso de que el acreditado abrió el crédito y 

además procedió a expedir "la carta de crédito", pero esto an­

tes de que llegarán a concluir las pláticas que perfeccionarían 

el contrato de compraventa y dichas pláticas o trámites queda­

rán interrumpidos o vamos a suponer mas jurídicamente que bajo­

el mismo supuesto de actuación del acreditante, no llegara a -­

formarse el vínculo entre comprador y vendedor, fuere la causa­

que fuere. En este caso, consideramos ~on la doctrina dominante, 

que el banco acreditante puede rehusar el pago o incumplir con­

su obligación y por lo tanto, oponer excepciones derivadas ds -

la inexistencia de la relación causal-contrato de compraventa -

(77) pero la razón fundamental se encuentra en que la inexiste2 

(77) En este sentido parecen colocarse autores como Hamel, Die­
rick, Stoufflet, etc., pero existen variadas y múltiples -
opiniones contrarias que sostienen la subsistencia de la -
relación con independencia de la existencia o no del co~-­
trato de compraventa y por lo tanto, la inoponibilidad de­
excepciones por eficacia de la obligación del banco acredi 
tante. Entre ellos, Garrigues, Colagroso y Molle. 
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cia de dicho contrato, provoca la ineficacia de la relación ~ 

acreditante-beneficiario. (78) 

Ahora bien, continuando con el periodo de ejecución de e~ 

ta figura, según hemos visto, con la expedición de "la carta ·­

de crédito" hecha por el banco acreditante, nace la obligación 

de éste y surge aunque en forma imperfecta, el derecho del be-· 

neficiario para exigir el cumplimiento de la mencionada oblig~ 

ción. Este derecho no es perfecto, porque s~ encuentra supedi­

tado al cumplimiento de la obligación del_beneficiario 1 misma­

qae··consiste en la entrega de los documentos a que ya anteri.o::, 

mente nos hemos referido. 

Sin embargo, es indispensable determinar la naturaleza --n 
juridica de la "Carta de Crédito" a que hemos hecho referen-•nn 

cia. Dicha figura en el crédito especial que nos ocupa, A este 

respecto mencionaremos que dicha carta no es mas que un docu~ 

mento probatorio, pero que por ningún motivo puede ser' consid~ 

rado como un titulo de crédito, en virtud de que no incorpora­

derecho ninguno, máxime si consideramos que no reune los requ! 

sitos exigidos por la ley para todo titulo de crédito. 

3.- Finalidades.- En el crédito documentario irrevocable, 

una figura de una importancia enorme son las transacciones -­

normales del comercio internacional y una de las mas usua--­

les en los mismos, ya q...1e evita una multiplicidad enorme de -

trabas y desventajas que antiguamente afectaban a tal clase de 

(78) Labanca- Noaco, Vera- Barros, Opus Cit. Pág. 297, 
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comercio. Bajo la forma de confirmación que posteriormente ve-­

remos, tal figura evita una serie de problemas y de oesconfia~ 

zas entre las partes contratantes en compraventas de país a -­

país o de plaza a plaza. 

La trascendencia del comercio internacional constituye -­

una base sólida en la economía de los paises y es en esta mats 

ria donde adquiere su mayor esplendor la figura objeto de nues 

tro estudio, ya que reduce al mínimo, hasta casi desaparecer,­

los riesgos de operaciones comerciales en lo que se refiere a­

las siguientes aspectos, Fundamentalmente: 

a).- En cuanto al comercio.- En este sentido, el crédito­

documentario irrevocable, hace posible evitar con cierto mar-­

gen, los riesgos·derivados de la calidad de la mercancía o en­

su cuantía, toda vez que el banco acreditante, se encontrará -

en posibilidad, de acuerdo con las instrucciones del cliente,­

de aceptar, con las limitaciones que hemos examinado, el tipo­

especial de mercancía pactada en el contrato original de com-­

praventa o la cuantía de la misma. 

b).- En cuanto al cambio.- El crédito documentaría irrev2 

cable, de la misma forma, evita en lo posible las oscilaciones 

fluctuantes del tipo de cambio en las monedas de los paises de 

origen de los contratantes en la respectiva compraventa. 

c).- En cuanto al crédito.- La posibilidad de eliminar 
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los ri--esgos que surgen de la falta de conocimiento por parte 

del vendedor exportador de que su crédito será cubierto, prác­

ticamente quedan eliminados con la utilización del crédito do­

cumentario irrevocable. 

Por otro lado, una de las finalidades que pensamos, caras 

tsriza el crédito documentaría, misma que ya dejamos entrever­

psro que ahora expresamente mencionaremos, es la que encamina­

ª proporcionar al comercio internacional un desar-rollo de acuer 

do con sus necesidades y de dotarlo de una forma en la cual -­

los exportadores e importadores tengan confianza y lleguen a -

utilizar en sus transacciones a las que normalmente o de mane­

ra esporádica, se sncueñtran dedicados. 

Su importancia como vemos, es enorme fundamentalmente de­

rivada de las ventajas que ofrece y dirigida por lo general a­

la forma que toma el propio crédito documentaría en cuanto a -

su confirmación, aspecto de que nos ocuparemos en el capítulo­

siguients. 

El crédito irrevocable es la modalidad del crédito docU-­

msntario que ofrece seguridad a las partes intervinientes en -

el contrato que nos ocupa en esta tesis recepcional, ya que el 

banco acrsditante, comprador y vendedor quedarán sujetos a ~ 

obligaciones y derechos con beneficios que ayudarán al desarr~ 

llo del comercio internacional y la tantas veces mencionada -­

institución, ya que con las diversas modalidades se logró lle-



Ul 

-------·-------------..:.~ 
gar al crédito confirmado y como ya dijimos a continuaci6n nos 

ocuparemos de él. 
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CAPITULO SEXTO 

CREDITD CONFIRMADO 

1.- Concepto. 

2.- Lá Carta de Crédito. 

3.- Mecánica de la Operación. 

4.- Derechos y Obligaciones de 
las Partes. 

5.- Intervención de otros Bancos. 
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CREDITO CONFIRMADO. 

----------------~·-------- - -

,_,,. 

l.- Concepto. - "El crédito cioéurn!'lntE\-Cfa··canflrfai:Iao--;-es-ter-----------··--, ----­

operación por medio de la cual, a solicitud de una persona ~ 

(acreditado comprador) ur. banco (acreditar.te) se o!:liga irrev2 

cabl emente frente a un tercero (beneficiario vendedor) ya sea--· 

para aceptar letras o a pagar en efectivo una suma, contra la-

entrega de documentos especificados en la carta de confirma~ 

ción, en la que dicho banco hace sa~er al beneficiario la aper 

tura de crédito 11
• (?9) 

Al crédito irrevocable se le califica de ser confirmado,­

porque incluso, dice en su defi.niciéin la Ley General de Títulos 

y Operaciones de Crédito en el articulo 312 "no podrá ser rev2 

cado por el que pidió el crédito". Pero debemos tomar en cuen 

ta que nuestra ley es incompleta, por lo cual debemos recurrir 

a principios y doctrinas a fin de completar y exte~der el con­

cepto de la figura que estudiamos. (so) 

En el crédito revocable no hay protección para el benefi­

ciario, ya que está sujeto a la voluntad del acreditante. La­

figura estudiada en este capítulo, nace como tutelar de los in 

teresas del beneficiario y sus características son las siguie~ 

tes: 

a).- Sujeta a las partes en una operación con lazos de de 

racho propios, ya que existen relaciones entre comprador y ven 

(?
8
9
0

) Roberto Esteva Ruiz. Ob. Cit. Pág. 89. 
( ) Heriberto Román Talavera. Ob. Cit. Pág. ?6. 
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---·-,----·---··creaor;comprador y·banco¡---banco confirmante y vendedor, pero -

constituye una unidad juridico-econ6mica. 

b).- Obliga al banco confirmante frente al beneficiario,­

de tal manera que una vez comunicada por aquél la apertura de­

crédito no puede ser anulada, modificada o revocada, salvo con 

el conocimiento y aprobaci6n de las partes intervinientes. La 

obligación confirn:ante viene a ser la esencia del contrate. 

c). - Presenta est~-i~sti tÜC'i6n una garantía de seguridad­

para las partes: al comprador le da la certeza del ~onto de la 

operaci6n; al •J.enpedor. le da lo. fi.rmeza de su irrevocabilidad, 

teniendo a su disposición el precio de la mercancía, desde lu~ 

go cumpliendo con el contrato de compraventa y con las condi-­

ciones señal~das en la carta de confirmaci6n. 

Los documentos necesarios para que se verifique la venta-

son: 

1.- Conocirniento de embarque.- En caso de que el transpo!: 

te sea marítimo, se usará el mencionado conocimiento; si es aé 

reo o terrestre será substituido por la carta de porte respec­

tiva. 

"Estos documentos son probatorios del contrato de trans-­

porte, del peso, calidad y co11dici.ones de la mercancía entreg~ 

da". (81) 

El co1ocim:.ento tiene una tr:lple finalidad, da el dominio 

( 81) Uristia Doria. "La Compraventa C. I. F. , en el De::--echo Mexi 
cano" Tesis. 1549. Pág. 11. 
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de las mercancías, comprueba la recepción de las mismas por la 

empresa porteadora y es prueba del contrato de tra;1sporte. 

2.- Póliza de seguro.- Est3 protege a través del seguro -

el riesgo en el transporte, por pérdida total, parcial o d8te­

rioro debiéndose contratar pór escrito, Gue debe contener de -

acuerdo con el articulo 20 de la Ley Sobre Contratos de Segu--

ros: 

a).- Los nombres y domicilios de los contratantes; 

b).- Firma de la empresa aseguradora; 

e).- Designación de la casa asegurada¡ 

d).- Naturaleza de los riesgos garantizados¡ 

e).- Momento a partir del cual se garantiza el riesgo y -
la dura~i6n de esa garantía¡ 

f).- El monto de la garantía. 

El banco aceptará la póliza que incluya: 

1. - L9.s mercancías relacionadas en el :;onocimiento de em­

barque; 

2. - Que cubra la pérdida parcial, total o el deterior.o de 

· la mercancía; 

3.- Que cubra el totaJ. de la jornada o viaje¡ 

4.- Que al presentarse éste en vigor, sea legal y no esté 
alterada. 

El banco debe obrar de acuerda con las instrucciones da-­

das por su cliente. 

Para poder proceder a la ejecución de la cperación y al -
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efecto recabará también: 

l.~ Factura.- En ella irán especificadas las mercancías,­

y que pondrá al banco en conocimiento de las ~ercancías envia­

das pudiendo comprarla, con las condicio~es señaladas en la -­

apertura de crédito. 

2.- Documentos menores.- Estos no son esenciales sino ac­

cidentales y que serán exigidas según convenio, circunstancia­

º país y pueden ser: 

6),- Certificado de calidad,- Por lo regular, ya sea el -

banco acreditante o confirmante, tienen derecho de d~signar un 

perito, el ~uol expedirá dicho certificado, sob~e las condici~ 

nes de la mercancía.- La falta de este certificado puede traer 

como consecuencia el rechazo de los demás documentos, 

b).- Factura consular.- Es el documento qua proporciona­

el vendedor, expedido par el C6nsul de su país, con el objeto 

de clasificar la mercancía y liquidar los der·schos que las· ta 

rifas les señale. 

e).- Certificado de inspecci6n.- Se exige para tener la­

certeza de que le. mercancía no esté viciada, no sei encuentra­

dañad~ o es de menor calidad que la especificada, 

d).- Patente de Salud.- Cuando se trate de mercancías 

que pueden portar gérmenes nocivos o plagas, se requiere un -

certificado que declare su buen estado, 
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2.- La Carta de Crédito.- Es el documento más importante­

en la operación que nos ocupa, ya que origina la obligaci6n -­

que asume el banco frente al beneficiario. 

En 91, el banco confirmante estipula las condiciones en -

que se devolverá el ::rédito, monto, duración y la responsabili, 

dad que acepta. Su emisión y entrega al beneficiario vendedor, 

hace nacer una obligación irrevocable para aquél. 

El escrito de confirrl'ación debe: 

a).-·Contener las ;:ialabras "Crédito Confirmado". 
Es esencialmente formalista; 

b).- Consignar el monto de la operación; 

c).- La plaza donde se deben presentar los documentos; 

d).- Contener la cláusula D/P o D/A; 

e).- Especificar los documentos que debe entregar o pr2 
sentar en su caso el beneficiario; 

f).- Incluir las modalidades o las condiciones que se re­
quieran imprimir a la relación originada, como la 
trasmisibilidad, divisibilidad del crédito, etc., ya 
que su omis:l.ón i'Tiposibilita el hacerlas valer con 
rrioridad. Lo que no se estipule no puede hacerse va 
ler ni por el banco ni pcr el vendedor. 

Generalmente, la carta de crédito tenía la forma de irrevo 

cable y esto no significa sino que no puede ser revocada "si11-

el consentimiento de todas las partes que intervienen en la -­

operación. Esta irrevocabilidad es de una importancia enorme, 

ya que casi no se celebra este negocio, sino bajo la forma men 

cionada. (82) 

(82) John L. D'Holloran.- El A.B.C. de las Cartas de Crédito -
Manufacturess, Hanover Trust Company, New York, 1962. Pág. 
5. 
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3.- Mecánica de la 0pP.raci6n.- Desd: el punto ·de vista c~ 

mercial 1 la operación de crédito docurr.entario puede plantearse 

de acuerdo con el siguiente 8squema: 

Un comerciante desea importar mercancía de un país extra!! 

jera, Su vendedor exigirá r.iuy frecuentemente, que la misma le 

sea pagada en su propio país y co~tra entrega de los documen~ 

tos que acrediten el embarque de aquello:., normal'11ente f&ctura 

y conocimiento. Si la operación es conrertada bajo la cláusu-

la C~I.F., deberá además presentar una póliza y el certificado 

de seguro, así como el comprobante de haber abanado el flete -

respectiva. Cabe la posibilidad de q~e se haya exigida parte­

del importador documentas auxiliares tales c'Jmo un certificado 

de calidad de la mercadería, permiso de exportación, certific~ 

da de origen, así como div8rsos documentos consulares y de ~­

aduana, que habrán de recabarse para poder realizar l~ export~ 

ción en condiciores regu~ares. 

A fin ce cumplir con las exigencias del exportador, el 

comprador deberá abrir un crédito en favor de aquél y en el lu 

gar de su domicilio. Para ello se dirigirá a un banco de su -

propio país y concertará con él la operación de crédito canfi_!: 

mado por el cual el banco se obligRrá directamente frente al -

vendedor y en el domicilio de éste, por un monta eouivalente -

al impart; je las mercaderías, una vez que le h~ya sido prese~ 

tada la documentación acreditando el embarque de aquellas y de 
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más instrL1mentaci6n accesoria que se pacte. Esa obligaci6n P3 

drá consistir en el pago efectivo de las mercaderías contra en 

trega de los documentos, o en la acBptación por el banco de la 

letra que el vendedor gire en ese momento o si~plemente, ton -

el compromiso de negociar una letrá, girada normalmente contra 

el comprador, mediante el descuento correspondiente, 

Entre el comprador y el banco la óperaci6n se documentará 

mediante suscripción por parte de aquél, de una solicitud de -

crédito general 11ente impresa en formularios especiales y deta­

llados, que el prop~o banco proporcionará. En casos determina 

dos, se pactará el otorgamiento de garantías, por el riesgo -

que el banco asume. Generalmente., __ esto no ocurrirá por cuanto 

el banco se considere suficientemente asegurado por la tenen­

cia de la documentaci6n, entregada por el vendedor, lo cual le 

confiere la posesión jurídica de la mercadería. Por otra par­

te, los formularios referidos suelen establecer a favor del -

banco un derecho de prenda sobre el objeto de la negociación. 

Cumplida sin inconvenientes la referids operación, el ve~ 

dedor habrá percibido inmediatamente después del embarque de -

las mercancías, el importe de las mismas por parte del banco -

interviniente. El comprador deberá pagarlos en la oportunidad 

convenida con el banco, sea a la llegada de los documentos o al 

arribo ~fectivo de las mercancías al puerto .de destino o dentro 

de un plazo posterior, muchas veces calculado con el fin de -

dar tiempo al comprador pera vender a su vez, dicha mercancía-
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.... ····--- ···-··-- --- -----------
y obedeca:ir a su obligación cumpliendo car el precio ,-oafoñán.:. --- -
da la deuda creada par la adquisición de la misma más los g:s­

tos y las comisiones bancarias. (83) 

4.- Derechos y Obligaciones de las Partes.- En esta aper~ 

ción intervienen coma mínimo tres partes, y en ocasiones nás y 

san: 

1.- El comprador, comitente o ac~editado com~rador, par­

cuya cuenta se abre el crédito, el que se debe dirigir al can­

co qua h·. de establecerlo mediante una carta formulario que las 

mismas institu=iones facilitar. a sus clientes; 

2.- El banca emisor del crédito, o banco acreditante, que 

es en muchos casos quién financia la operación por cuenta del -

comprador y quién adquiere el compromi~o, de atender los docu­

mentos a su presentación, si se cumplen las condicio~es estip~ 

ladas; 

3.- El beneficiario vendedor, que es quién va a utilizar­

el crédito al presentar los documentos que amparen la mercan­

cía; 

a.- El banco negociador o pagador, que también puede ser­

el banco c:mfirmante, ante el c~al se hacen efectivos los docu 

mentas. Este banco si ha añadido al aviso de apertura su pro­

pia confirmación, responde ante el beneficirrio del puntual p~ 

go de acuerdo con las condiciones es~ipuladas. (84) Este ele-

(83) José Ferro Astray. Ob. Cit. Pág. 598. 
(84) Francisco Navarro Irvine. Ob. Cit. Pág. 136. 
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mento ¡:;uede ser parte del acredi tante, ya co'llo corresponsal o ·-

sucursal. 
· ........ ' \ .. . 

En todo caso se recuiere la inl:er\/endú5r{ de Urí 'comprador -
.~· -~·,.<; ·;v ' ' e. ,. • 

y un vendedor, que residan en plazas diféte11tes O ).ejanas, in-. 

cluso en el extranjero. 

Al celebrar el contratot pactan que la venta, ya sea en el 

mismo contrato o oor separad.:i, se hará por medio de una apertu­

ra de crédi ta documentaría. El comprador queda obligado a acu­

dir al banco señalado. El vendedor jebe realizar el embarque -

de las mercancías, asegurarlas y recebar la documentación e?pe­

cificada en cada caso o la que sea común e~ ese t~po de opera--

ción. 

No hay que confundir las relaci:::ines que nacen p~p:.amente­

del crédito documente.río o las s•Jrgioas con motivo de otros ccn 

tratos preexistentes o que nacen si~ultáneemente, pas8mos a ver 

los derechos y obligaciones de cada i..na de estas ¡:a1·tes: 

A)- Derechos del acreditado frente al banco.- Es necesa-­

ria la relación entre el banco y el comprador, que es al · i n:.cio 

del estudio de esta tesis: 

a).- Derechos a la contestación.- Ss solicita ¡:ar el corr­

prador la apertura del crédito documentado y por ese hecho el -

banco debe contestar para ef acto de que nazca la obli~ación de­

acuerdo con los Usos y Reglas de Viena. 

b).- Derechos a la emisión de la carta de crédito.- El --
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acreditado, puedo exigir del banco, aún que no le haya proveído 

-·-"-------.d.e. fondo~, la exacta emisión de la carta de confirmación. Esta 

carta tendrá las condiciones exigidas por el solicitantS'¡ -en ca. 

so de que el banco faltase, incurrirá en responsabilidades. 

c).- Caso de provisión de fondos.- Al hacerlo el compra-­

dar, el banco tien8 la obligación de dostinarlo al fin previsto, 

y en caso de no hacerlo incurrirá en responsabilidad. 

d).- Transmisión de documentos.- El banco debe proveer de 

los documentos representativos dg la mercancía al comprador, p~ 

ra que disponge. de ella, ya que de no hO.-c;erJ.o con la debida --­

oportunidad le dá derecho al comp1·ador de cobrar intereses so­

bre el capital invertido, gastos de almacenamiento y conserva­

ción de las mercnr~ías. (85) 

8).- Obligaciones del comprador §r.reditsdo frente al ban-

co: 

a).- Obligaciones de mantener su solicitud.- Al lado del­

derecha del comprador de exigir el banco los anteriores dere~­

chos consignados, tenemos que a su vez se obliga a no revocsr,­

modificar o substituir la orden, ya que de otra forma el banco­

no podría obligarse con el vendedor. 

b).- Obligación de pago de gastos, servicios y provisión -

de fondos.- Cuando no haya provisión de fondos, el comprador -

. se obliga para con el banca a restituir éstos, más los gastos -

(85) MaTais George. Du Credit Confirme en Matiore Documentaire. 
París, 1945. Hojas 15 y 16. 
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que realice en la operación, En el supuesto de que hubiere -

fondos, también tendrá la obligaciót:L.de res±ituil::-los-.. oesembo!·-·-····­

sos del banco, vgr., una variación en el pago de divisas entre 

el momento en el que se abrió el crédito y en el de pago. 

e).- Obligación de recoger los documentos que obran e~ p~ 

der del banco.- El banco una vez que paga al··vendedor se apo­

dera de los documentos, los cuales deben ser recogicos por el­

comprador, previa notificación que hoce aquél. Al rec[)~er los 

documentos, hará el pago de los desembolsos del acreditante. -

Si faltara el pago oportu.10 se hará deudor de daños y ¡:ierjui-

. c1r.is e intereses morator.~os en f=.vor del bnaco acreditan te. -

(86) 

e).- Derechos de acreditajo comprador.frente al benefi-­

ciarj..E__v~!:!!:= 

a).- Distinción de las obligaciones nacida~ de la ::orr:pra­

venta y el crédito documentado.- "Le compr:'lvenca le da derecho 

al comprador de ex:'..gir la entniga de l=. rrerco.rcía y a la. 'JEZ -

cumple con el pago de las mismas". Por le. :iperación :le apert~ 

ra de crédito el compre.dar adqL1i sre el d:::recho de q·.Je las mer­

cancías s:•a:-· aseguradas, embarcadas, etc. Necesario para qus -

al vendedor pueda, al p:resentar los docurrentos cobrar al banco 

cor: la debida opo::'.'tunidad, en caso de na hacerlo i~curre en rr.o 

ra. ( 87) 

(Be) Marai_s Gcorge, Ob. Cit. Pág. 19. 
(67) Demogue Jea:1 "Le ::redit: documsntairs en Droit Anglais. Pa 

rís, 1934. Pág. 218. 
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El comprador podrá a través del banco rescindir el contr~ 

to de compraventa por :i.ricumpli:niento, revocando desds luego la 

apertura ce créci to, exigiendo c'ar.os y per jL1icios, así corro los 

gastos y .adelantos hechos (a:o:-tículo 375 y 37e·) 1 siempre y cua!)_ 

do el banco no haya co:-,firrnado al be'1eficiario la apertura de­

crédi to, 

oJ.- Otliaaciones del CC'nDrador frento al vendedor: 

aJ .- Ac!Jdir al banco fk\ctado.- Es un requisito n8cesario, 

en virtud de que un comprador y vendedor huscan la müyor seg:...­

ridód 1 el vendedor exigirá que se haga la operación a través 

del banco que 1 e ir•spire ma>"Dr confianza. En caso de que el -

comprador realizs:a l~ oper~ción en otro banco, el ven~edn.r 

puede nogarse a recibir el pago y a entregar los docu11e'ltos 

que amparan )a mercancía. 

b).- Obligación de crdenar el créc~to por el tiempo con~ 

venido.- Es necesarin que el banco estsclezca perfectamente -

el ti13mpo de vigencia del contra de crédito documentario y co­

nozca el de CO'llpraventa en el cual los contratantes SE dieron­

un plazo razonable, sie'ldo :;Jrincipal ::ibli!;ación del comprado1· 1 

¡a qL1e puede dar lugar a que cl vencedor no pueda cumplir los 

requisitos de presentación docu~ental. 

E1 comprador debe e>:igir al banco que se mantenGa la -­

oferta p<J.(' el tiempo razonablernen+:e pa::tado. 

e).- Obligaci6n ds responder del cumplimiento del banco. 
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En el cn~dito cr.-i":'..:·mado no es ·~n pa~o que lo 3ustiti.iye, e:: 

simplemente un a:.s e;urami en to dado al beneficiar:!.,: ver.dedor 1 

-·-----;:;;;-·¡;r-estaCion prcp~toria··-de-efd-S-Sed.2.iqyJ¡::!~g2. su crsdit~. -

Pero el comprador será deudm-, Gn ts.nto no i::::guo el banco ~.i. -

importe de la mercancía. 

Si el comprador hace alguna mcdifics.ción a la apertui•::; .:~ 

crédito, desp;.JÉ\s de que haya sido confirmadc al vendedor 'E~· -

crédito. se hace responsable de :!años y perjuicios para c:v: ú 

benef'iciario. 

Derechos y Obligaciones del Banco A~reditants: 

A).- Derechos frente al comprador: 

a).- Derechos al pago de desembolsos y ::-etribución d:: :o::: 

vicios. - El banco tiene derecho a recibi.r el p:igo de los ::s:::. ':.: 

bolsos que '1aya hecho con motivo de la operaciór., así com:; le:: 

honor'arios por realizf!r tal ssrvicio. Si acti.JÓ conforme :. :!..·:­

pactado con el clisnte tüme derec:ho al p:i.;o de lus gasto.s ~E~ 

lizados, los intereses si dió alg1.1ns. suma adeletntadf'. y lo: ::J:i­

ños y per jui.:ios que el :.ncurr.plimiento le '-aya causaco, 

b).- Derecho de retenci5n da los docu~entc~ y mer:ar:~33, 

Com'.J consecuencia al incumplimiento po:r parta del ::omprac:.·, -

surge el derer.ho del banco a r9ter.er los docu~entos y :ss · ~r­

cancías, e~ caac de que el mandante no cumpla resarciendo ~::s­

daños qu9 se pudieran causar a aqw~l. 

En el d13re::ho mexicano se da esta ga:c"antí;;. con a: :·:::i­

en el articulo 2579 del Código Civil que dice: "El ~ande. t~ 0 ·:'..0-
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pod:~á retener en prenda las cosas qu:: son objeto dsl :nc.ndatc -

hasta que el mandante haga la :..ndemnización y reemb1Jls1J", El -

banco se resarcirá del pago que haya hecho al vendedor como -

precio de la mercancía, los gastos de realización, los da?íos e 

inteYee.es ~ausst°\c1!il por el inc1.Hnplirr.ient:J del comprador, y gas·­

tos de co~servación, al no presentarse a recoger los docu~entos 

y mercancías. 

Con fundamento en Gl artículo 2873 del mismo ordena--­

r.iiento q.Je dice: "El acreedor adquiere por el e11peño: 1.- El -

cerecho de ser p=.gado de su deudr:t, con el precio de lA. cosa 8,!!! 

peñada; lll.- El derecho de ser indemnizado de los ~~~~o~ nec~ 

sarios útiles que hiciera para conse1·var la cosa empeñeda ¡ y,­

el artículo 2881, canece el derecho de solicitar al juez la -­

venta de la cosa. 

El Código de Comercio en el artículo 305 da el derecho 

de pago y el artículo 306, le concede el dere:cho de retención 

de las mercancías que quedarán afectadas al pago de la comi­

sión del comisionista por incumpiir.;iento del conii tente, Por -

otra parte la Ley General de Títulos y Operaciones de Crédito­

considera constituid=t la prenda merce.ntil sobre las 11ercancías 

por la entrega o endoso de los títulos represe.1tativos (art:!'.c~ 

lo 334 Fracción VI), y el artículo 341 le da derec~o al posee­

dor prendario a la venta ~orzada de los efectos, 

Crae~os q~e el banco se encu~ntra apto, para en caso nece 
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serio, vender la mer~ancía, pero generalmente dan 91 ~credit~ 

do l? posesi6n de aquella para que realizara la venta e incl~ 

sive la misma documentaci6n, con el peligrD de p=rder hasta -

la mercancía. En el dere::ho Inglés e:;te prot:ilerna lo resuel­

ven a través de la "l.etter of Lian o Lctter of Hi¡:¡otaction" ,­

que da la po3ibilidad de rer.itir a un tercero la documenta~ 

ci6n, pudiendo ser el acreditado, sin que por ello pierda su­

derecho de prenda. Sin embargo, as imperfeot-:, ya qua c;;;.rece 

de la publicidad debida y puede 3xistir un co:rprador de buena 

fé. En nuestro derecho y p::.~áctica barcaria no se ha soli..1cio­

nado este problema. 

B).- Obligación del banco frente al comprador: 

a).- Obligación de abrir un crádito en la forma pactada. 

El banco debe obrar únicé:lrrente de acuerdo ccn las instr ..icL:io­

nes de su cliente en el cas~ de m~ndatc explícito. En caso -

de obscurid3d debe actuar conforme a los usos para aste t~po­

de oparaciones. Por tal debe ser plenamente realizada la r::l~ 

ció11 acreditante ':Janco, ya que e1 razón se desenvolverá toda­

la operación. 

b) .- Recoger los documentos. - Es necesaria la revisió:1 -

de los documJn~os que en el ir.omento de pago o la acepta:;:.ón -

de que la letra haga, ya que la ousen=ia de éste le puede im­

putar responsabilidades 3.l banco, yo que de ello deper.de la -

n:gularidaLJ de la oper:ición, para cul:r:.r es tos rec;uisi tos dG­

be: 
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1.- ,A.pegarse a las instrucciones dE1l comprador. 

2. - Aceptar do::L:mentos cuar.do se presenten los exigidcs -

pcr el comprador al vendedor. 

3.- Minuciosa revisi·5n de documentos para certificd.r ·au-..; 

tent:icülad y requisitos. 

4-.- Procurar defender lo~ intereses de s:.i r.liente. 

Responsabilicad del Banco en le . .C.ceptación de ·los O:;cumen 

~: 

s.). - Caso d8 ma..,da".:o preci.so sobre los e.u e deben aceptar-

-~_EL banco c:ebe obrar de acuerdo con lo pacte do c::in el col!! 

prador ya que si no advierte en cas·.o de presentarse; defectos -

de e:utenticidad, suficie."lcic., exa::.titud, fe.lsificaci.:5n, wali-· 

ciad :. valor de le. mercancía dentro de los ciocurN;;1-tos será res­

ponsable de les daRos y perjuicios que ~stos :ause~ el ccmpra­

dor, además podrá perder su derecho JE! corx'O y qued?.:.-- re::.pons~ 

ble de la ope:."'ación (ai-tíc:ulo 2555 del Código Civil). 

b).- Error en el conte'1ido de los docurrentos.- Es neces~ 

rio cotejar el contenido de los do.::umentos presentadcs por E'l­

vendedor y la orden de2- comprador, ya que en :.aso de no hacer­

lo y exista ui"l error pierde el derGcho al pego ,. a la rntribu­

ci:Jn y otros van por la seguridad de l::Js contratantes a;·,te ::1-

banco, >'ª que por un error de éste pued8"1 ser g:.--anderrsnte per­

judicados. 

tAarais, considera que aún que el banco no acepte respons2 
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bilidad, ésta exi=tirá si!1o obra con la diligencia ner..,esaria.-

(88) 

c).- Forma do determinar la responsabilidad,-. En.virtud;.;. 

de que pueden se:r 111uchos los puntos que son c;au:;a de lá raspo!:_ 

s:i.t:::.lidad, se l:usca un criterio unificador y lo más 'crcertadG -

¡:::m;ible, Brunetti nos dice que debe apergarse al concepto 1Jer­

tido por el Código, Alemán i:'ice: "el ban::o dsbe actua~ cun lé•.­

diligercia que pone una buen:i institución en ja realizaci6n de 

si is opp,raciones". 
. 

Derechos C::el Banco Frente al Vendgc_or: 

Curn;Jlimiento de la conciisión. - Esta c'Jndici6n la impone -

el comprador y d::be estar ::mtisfecha ante el banco, y que CL1n­

s:!.ste en la entrega de loe. docu11e-.tos con los requisitos e¡ Je a 

su vez el banco hc-1 señalado. En caso de este ir.curnplimiento,­

a:!. banuo puede encargt:irse o verificar el pago 11 no h1:.1cerlo. 

Obligaciones del Banco Frer.te al Ver.ded:ir: 

El crP.dito documentado irrevoca::ilr, y confinnado s1Jpone -

que, en cü r'lorrento de real:.z.ar::rn la confirrno.ciór: r:ace una abli 

gaci6n au'.:ónoma, una promesa irrevocable, que no adni te t-:xcep­

ciones derivadas de las operaciones con que se: reladona, es -

el único ce.so en que el bsnco se obliga con el tm-cero. 

a).- Origen y momento en quG nace la otligGci6n. - La car 

ta de confit·mación contiene toda.:; lé:1s obligaciones que Jebe -

(88) r.lE:rai.s George. Ob. Cit. Pág. 16. 
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complementar el vendedor para exigir el pago y además tiene la 

fur.ci6n de dar nacimiento a la oblig~cián principal. 

En nuestro derecho, Bn El artículo 80 del Código de Comer, 

cio, sirve de apoyo al momento en que nace la obligación banc~ 

ria respecto del vendedor, y ésta surge en el m<Jmento en que -

rerr.i te la carta de confirnación obligándose irr9vocablemente. 

b).- Autonom~a y astracción.- La obligaci6n contra1da -­

por el banco es unilateral, autónoma >' abstrae ta. ( 89) 

La unilateralidad se manifiesta puesto que el banco con-­

trae una obligación sin que haya alguna co,traprestacián por -

parte del beneficiario • 

----- ----- -

. La autonomía separa s la obligación del bar::::o, de la rel~ 

ción establecida entre el propio banco y el comprador o cual-­

quier otre. rclaci6n. 

La abstracci6n lo independiza de la relación de comprave~ 

ta documentada a l~ cual va a ser>Jir corno m8dio de pago, hacis.!2 

do inoponible las excepciones que de ella se derivan, El art:r. 

culo 320 de la Ley General de iítulos y Operaciones de Crédito 

hace relativa la autonomía, ya que son oponiblEs las excepcio­

nes salvo pacto en contrario, de las relaciones beneficiar:i.o­

acrsdi tado. En la práctica l.:::s bancos siguen los usos interne 

cionales. 

(89) Colagrosso Enrico. Dirito Bancar~o. Roma 1947. Pag. 343, 



131 

Excepciones Oponibles por el Banco: 

A).- Las que están basacas en el ::ontrato d.e confi.rmaciún: · 

a).- Nulidad absoluta; 

b) .- Anulabilidad por vicios del consentim:i.ento o in,cepa.,; 

cidad; 

e).- Falta de cbservadón de las condicio~::s pre·Jistas, .:... 

término mod:.lidad de pago y en particul:;.r la Falta de presen­

tación de los docwmentos representativos de las me:rcr:ncía!5 en­

las condiciones previstas; 

d) .- La.3 d~más derivadas de la sficier.cia ~urídica. del ¡;1! 

gocic de confirinación. Esto debF.l entenderse, ya que hablamos­

del negocio de confirmaci6n y no tomarr.os en cuenta, que sea -

irrevocable o que revista otras cualesquiera formas. 

8) . - Puede· oponer· la excapción de falta de legitimación 

de la persona que se p::."esenta a ha::er el cebra. 

C).- Las excepciones derivadas de la deficiencia de la -

opora::ión de comprdventa, que puedan descubrirse a tra'Jé::. ciel­

examen de los documentos. (90) 

D).- Responsabilidad del banco al no cumplir con su obli­

gación. - Desde l•.iego es problemático, ya ~...:e en cada cas1J es­

pecial se: to~arán en cusnta las circunstancias y ;ruabas da ca 

da parte, pero dP.sde luego si el baca e.s responsab::.e ¡iagani a2. 

beneficiario daños y perjuicios. 

(90) Colagrosso Enrico. Db. Cit. Pág. 253. 
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Derechos y Oblig3cioneA dal Vendec~r: 

A).- Derechos frente al comp"njor: 

Derecho al pagc por 3.pertL1ra dt3 crédito do:umentado. - El 

vendedor ti.ene derecnc dl pag•J una '.J8Z ri~aliz:;i.dos l.os supues­

tos señalados en la carta de conf:'..rr.1:.-idón (:.rtículo 375 C:el -

Código de Comercio), y si par algL;na csusa r.o obtier13 eJ. p::.;p 

del banco subsiste su derecho para ajercitarlo medi:;i.r.Le las -

formas del derecho común. 

Si en el convenio s9 especificó la inst:i i::ución o i.ns:::. ':u 

ciones barcarias que int:ervendr::;:sn, el v8ndedor puede negarse 

a recibir el pago, o si se ha p:;.ctado un tipJ e::pecífico de -

crédito uacumentario, también puede hacar:c y entonce~ se 

rigirá contí'a el comprador en la f::irma antes r:1encionada. 

8).- Obligacicnes Frente al Comprador: 

_,, 
... 1_-

Obligaciones ~e en::rega1 las merc~.ncías .sn los té!·minos 

del contrato; para peder lcgr~rlo por lo reg1.JJ.ar Hsegur.::rá -

la mercancía y curnplirú con lo.s requisitos señalados en la -

cart::. de confirmación. - Este mecani::;mo es el convenient:::, -

ya c;ue =1 vendedor hace entrega de la me1·carlrJría a trav§s de 

los título.5 retJresentativos, primeramente al banco, el que a 

su vez los pundrá en me.nos del c1Jmpr·ador, pan:. qus él obten­

ga la mercanci'.a. 

En ca:;o de no llevar a c.:abo estas ope"aciones, incurrL­

rá en res;:-onsabllida:.e:; y tendrá que pagar daño::; e intereses 
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causados por su incumplimiento (artículo 384 y 386 del C6digo­

de Comercio) . 

C).- Derechos Frente al Banco: 

Derechos al pago. - En el crédito n:r\/ocable no podemos 

con~ignar ningún d13rscho a exigir el pago del vendsdcr ants el 

banco¡ en cambio t,orr.o ya vimos, si r.ace tal de1-echo en el ceso 

de un crédito irr·evocc.ble. 

Trasmisibilidad y divisibilidad del derecho del ve'1dedor. 

Se considera que es trasnisible por uno. vez, en tan':o que la­

trasmisión de una parte del crédito cxti~gue el derecho de ha­

cerlo con el :cesto. 

Escarra dice que no debe ser trasmisible sino só}o pur -

una sola ve:r y con consentimiimto del ordenador, ya qu9 este -

cor.tr:tto funciona sobre J.a honorabilidaJ del beneficiario \.'en­

dedor. 

DonacJio dice "El crédito puede ser trasmitido por endoso­

en la carta de cc,nfirmación". Se apoya nn la naturéileza del -

titulo de crédito¡ la literalidad, una rslativa abstracción y­

la necesidad de una rápida trasmisión. 

En nuest::"o derecho (artículo 2030 del Código Civil), hay­

un princ:ipio de ti·EJsmisibilidaLl de los créditos, con la salve­

dac! apl:;.cadc: n nuestro campo de la entrega por el nuevo bem.:fi 

ciario de los documentos exigic1os en la carta de confirmación, 

a no ser que haya sido prohibido exprc:?samente por el bar.e.o. De 
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acuerdo ·:::on lo expresado, el vendedor podía trasmitir su :rédi 

to s6lo con el cnnsentimiento del compracir:Jr e:<presado a tr·e.•Jés 

de la carta de confirmación emitida por el ba: 1co. 

5.- Interverición de Otros B:mcos.- Es int:r:s<mte deter­

minar la relación jurídica que surge e.e 1::. ir1terv2n:::ión Lle 

otros bancos :fan Lr.J de lt1 figura del cree!:!. to documen tar:'..o, ys.­

que puede carse el caso, sobre todo er: el crádi to conf:i.rms.dc ,­

que el comprador acreditado a importador, convenga con el be!1e 

ficiario vrndedor que el negocio se:! ejecutado ;:mr medio de u;; 

banco de su locEüidad y entonces el comprc.dor al dirigirse a -
I 

su propio banco 8n su plaz,o;. de -Jbicación, har3 menc:'..én a tal 

situación con la cual se constit:..Jye ya otra relación que a ccn 

tinuación tratamo$: 

Relaciones entre el banco acreditante y sl banco substi".:.!;;! 

to. - Lr. n::ituraleza jurídica segú,, Román Talo.vara, dice qu.; l;:i 

enco:.trc.mos en f!l mandt:1to, re.zó:-. en la que~ no nos apoyamcs, en 

todo ca.so se reuner les ol:~me1~tos de la comisión mercan ti:; ya 

que el o::ro o otros bencos intervinir.:intG3 siguen :as ins't:r.Jc­

ciones del comprador a través del pri~er banco. 

Es d:'..ferente situación cuanjo se actúa por 1r.edio de w~a -

sucursal o un corresponsal. Ya que pu2de ser una simple '"loti­

ficación o ;:iuede tomar el lugar del e.creditante fren-ce al bene 

ficiario. 

El vendedor 3Ólo tiene a;::ci.ón contra el segundo be:nco, e-
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sea quién le c::nfirma el cródi t:i, pudiendo rec'...lrrir en coritra­

de los otros, inclusive el primero, cuancio se hagan responsa­

bles solidarios. 

Pero funda111entalmente no nos apoyamos en la figura del -

mandato, aunque si reconocemos que es el gé11er::i pr :ximo de lél­

figura en cuesti6n, proquo como menciona:r.os, en materia mHrcen 

til !i8 cuenta con el contrato de comisión que p:mpor:::i.ona may2 

res ventajás sobre aquél, sobre toao, en cuestión de formalid~ 

des. Sin embai"go, pensamos que se dsbe hc.cer uso y de hecho -

se hace, de una figura prop:.a dcl derecho ban:::i.rio y que es el 

l:.amado con~rato de correspon.salía, ya que como .sabemos, al in 

tervenir los bancos, de manera profesional en el manojo del di 

nero y del crédito, cuentan con técnicos especii:.lizaccs en r..i­

ferer:tes mate::-ias y además debe:-. contRr con reli:.ciore:s con los 

principales bsnc.:os "-'n las ciudades má: import3.nt1::s del n1undo ,­

que es donde torna forna el contrato a que nos hemos r1:fer!..do y 

a tal efecto -csberá1 enviar- a estos sistemas d~J :::ave.:: para co 

rr:unicaciones urge.,tes, firnas autorizadas de funcionarios i ds 

más elementos de c.or1probación. (91) 

(91) John L. O'Holloran. Opus. Cit. Pág. 15. 
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AEGULACION LEGAL 

1.- El Crédito Documentario en el Derech Mexicano.- -

Como he planteado anteriormente en los anteca entes hist6ri 

cos, el Crédito Documentaría al ser regulado ,n México fué­

suficiente y a la altura de las demás legisla iones del mu~ 

do. Se dedican al objeto de este estudio, del artículo 317-

al 320 de la Ley General de Títulos y Operacjones de Crédi­

to; y de la Ley General de Instituciones de ¡rédito, el ar­

tículo 113. Desde luego en la época de su p[omulgaci6n 1 -­

nuestra legislación fué más adelantada respeFto de otras, -

pero en la actualidad resulta anacrónica y contraria a los-

usos y costumbres internacionales. 1 
El articulo 31? dice: "El Crédito Conqrmado, se otor­

ga como una obligaci6n directa del acreditarte hacia un te[ 

cero; debe constar por escrito y no podrá ser revocado por­

el que pidió el cr~di to". 

Este artículo hábla de la imposibilid d de revocación­

por el acreditado, a contrario sensu si pu de serlo por PªE 
te del acreditante 1 lo que no acontece en 1 Crédito Confir 

mado, cuya irrevocabilidad es imposible pa a cualquiera de­

las partes, y s6lo pueda concederse con e~ consentimiento -

~~~eso da todos los intervinientes,inclulendo el benefici~ 

Este artículo sólo hace referencia ªt caso de revoca-­

ción, pero no menciona la posibilidad de modificació~ no -­

siendo aplicable por analogía lo estable ido para la renov~ 

ci6n y que se admite que el acreditado 1 modifique en bene 

ficio del tercero. 

El artículo 318,dice: "Salvo pacto n contrario, el terc~ 
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ro a cuyo favor se abre el crédito podrá transferirlo, pero~ 

quedará sujeta a todas las obligaciones que en el escrito de -

confirmaci6n del crédito se hayan estipulado a su cargo". 

Este precepto está en contra de los usos internacionales­

razón por la que debe modificarse, ya que en aquellas excepci~ 

nalmente se admite la transferencia -de c:r'éditos, co.ri conoci­

miento expresa del Banco y por una sala vez. Es de hacer no­

tar que en razón del mercado internacional es posible y par a1_ 

gunas usos y prácticas bancarias .se lia conseguido la posibili­

dad de transferencia, lo que abre una puerta y la contradicción 

que parece tener .este artículo es un adelanto, pero desde lue­

go es incompleto y debe permitirse no sólo la transferencia si 

no establecer por.cuántas veces y a qué persona puede ser tras 

mitido el crédito; 

El artículo 319 dice: "El acreditante es responsable ha­

cia el que pidió el crédito, de acuerdo con las reglas del mar. 

dato. La misma responsabilidad tendrá, salvo pacto en contra­

rio, por los actos de la persona que designe para que lo susti 

tuya en la ejecución de la operación". 

Es de hacerse notar, igualmente, que el artículo 2 del -

propio ordenamiento mercantil establece: "Las operaciones que­

esta Ley reglamenta son actos de comercio", y el artículo 273-

del Código de Comercio expresa: "El mandato aplicado a los ac­

tos concretos de comercio se reputa comisión mercantil". 
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El artículo 320 dice: "El acreditant\3 podrá oponer al te!: 

cero beneficiario las excepciones que nazcan del escrito de~ 

confirmaci6n y, salvo lo que en el mismo escrito se estipule,­

las derivadas de las relaciones entre dicho tercero y el que -

pidi6 el crédito; pero en ningún caso podrá oponerla las que -

resulten de las relaciones entre éste último y el propio acre­

ditante". 

Este artículo es correcto y aplicable al caso de que el -

vendedor y el comprador hubieren celebrado con anterioridad el 

contrato de compraventa. Hemos de objetar, que el acreditante 

no puede oponerle al tercero las excepciones que éste tuviere­

con el acreditado. En los usos y costumbres internacionales -

no puede admitirse la oponibilidad de dichas excepciones, ya -

que el Banco es ajeno a las relaciones entre el vendedor y el­

comprador, que es independiente de lo que establezcan entre el 

Banco y/o el tercero o vendedor. En las Disposiciones Genera­

les y Definiciones de Usos y Reglas Uniformes Relativos a los- ' 

Créditos Docurnentarios, en su inciso "c", se establece: "Los -

Créditos son por su naturaleza, operaciones distintas de los -

contratos de venta o de otra índole en que puedan estar basa­

dos, cuyos contratos no afectan ni obligan a los Bancos de nin 

gún modo!'. ( 92) 

(92) Usos y Reglas Uniformes Relativos a los Créditos Documen­
tarios (Revisión 1962). Cortesía del Banco Internacional·, 
S. A. México, D. F. 
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Podemos afirmar que la legislación analizada es insuficie2 

te. Algunos autores piensan que deben legislarse por separada­

los créditos revocables e irrevocables, siendo que nuestra le-­

gislación está referida al crédito confirmado; pero, no tene~os 

por qué buscar divisiones de esencia cuando sólo existen de gr~ 

do y pueden qL1edar comprendidc:s en un sólo capítulo denominadc­

"Crédi to Documentario", y que abarque todas las posibles modal,!. 

dades, desde luego partiendo de la base de los usos y costum~ 

bres internacionales. 

En la Ley de Instituciones de Crédito, en el artículo 113, 

que a la letra dice: "Las aperturas de crédito comercial docu-
• - •• i:. - -

mentaría, sean o no de crédito confirmado, obligan a la persona 

por cuenta de quien se abre el crédito de hacer la provisión de 

fondos a·la Institución que asume el pago, con antelación bas­

tante. El incumplimiento no perjudicará los derechos del bene­

ficiario en caso de crédito confirmado. El contrato de apertu­

ra de crédito será ejecutivo para exigir el cumplimiento de di­

cha obligación. Salvo pacto en contrario, en los términos de -

los Usos Internacionales a este respecto, ni la Institución pa­

gadora ni sus corresponsales asumirán riesgo por la cantidad de 

mercancías, ni por la exactitud de las mismas, ni por fuerza ~a 

yor, ni por incumplimiento de sus corresponsales de las instru~ 

ciones trasmitidas por correo o por telegrafo, ni por aceptar -

embarques parciales o por mayor cantidad de la estipulada en la 

apertura de crédito". 

' ~'-_-·,. -~ - . 
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En la época de la elaboraci6n de nuestra ley, foé un gran­

adelanto, al declarar que el contrato será un título ejecutivo, 

ya que pone de manifiesto el dinamismo del legislador al dar la 

puerta rápida a un posible conflicto, pudiéndose obtener en ~ 

tiempo oportuno la liquidez de la operaci6n. 

Nuestra ley no reglamenta nada respecto al seguro de las -

mercancías, siendo necesario que las partes recurran a los Usos 

Internaciones. Es además-de gran importancia el hecho que este 

artículo incorpora al derecho vigente a los Usos Internaciona~ 

les Sobre los Créditos Documentarías. En virtud de que los Unl 

cos Usos documentarías recopilados por la Cámara Ioiternacional­

de Comercio, son las "Reglas de Viena". 

2.- Reglas de Viena.- En el año de 1951 en la ciudad de -

Lisboa, Portugal, se modificaron 22 de los 49 articulas de que­

constaba la redacción original de los Usos y Reglas Uniformes -

relativos a los Créditos Documentarios. Las Modificaciones más 

importantes son las siguientes: 

Se ha decidido lo que debe entenderse por "Créditos Lim­

pios", disponiéndose en el articulo 15 que los documentos para­

la utilización del crédito debe ser en este caso el recibo pos­

tal, la carta de porte o recibo aereo, la póliza o certificado­

de seguro transmisible y la factura, 

Este tuvo el objeto de evitar los perjuicios que se deri~ 

van del rechazo de la documentación. 
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Hay una modificación importante .relativa a los créditos :::::;,: 

firmados, ci.;ando se establece que la confirmación de los crédi­

tos utilizables contra letras, implica únicamente, para el Banca 

que confirma la obligación de negociar las letras, pero sin posi 

bilidad de ejercer la acción de regreso contra el girador. Esto 

significa que el librador no tendrá necesidad de agregar la cláu 

sula "sin responsabilidad" para ponerse a salvo de las posibles­

reclamaciones del Banco confirmador, 

El actual articulo 7 constituye una disposición totalmente­

nueva sobre materia na contemplada en las Reglas de Viena expli­

cándose su texto por si misma y que dice: "Cuando el Banco está­

enc~rgado de abrir, de confirmar o de notificar un crédito pru-­

dentemente abierto y en el caso en que el crédito de referencia­

haya experimentado modificaciones, queda entendido que las cond! 

cienes del crédito a abrir, a confirmar o a notificar serán co~.::. 

nicadas a los beneficiarios incluyendo las modificaciones, a me­

nos que los avisos no contengan instrucciones contrarias", 

En la sección sobre Responsabilidad e~contramos modificaci~ 

nes importantes. Se ha ratificado el principie de la indeper.de~ 

cia del contrato de crédito con el de compraventa que le origina; 

y se refuerza el principio de la autonomía y literalidad de las­

obligaciones derivadas de los créditos documentarios, elimináno~ 

se las excepciones fundadas en los análisis de los contratos que 

originan la operación, refiriéndose a la calidad de la mercade~ 

ria. 
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En materia de seguros se ha establecido la presunción de­

que el seguro debe ser tomado en la moneda del crédito docume!}. 

tario, eliminándose asi las enojosas cuestiones que ss hacian­

cuando se contrataba el seguro en otra moneda. Be prevee aho­

ra respecto a la fecha de la póliza, facultándose a los Bancos 

para quP. se rechace todo certificado qüe tenga fecha de exped~ 

ción posterior a la de expedición de la mercaderia. Recogién­

dose una práctica invariable, se admite la póliza con franqui­

cias (que cubra las averias particulares), salvo que el abri-­

dor haya estipulado que la póliza cubrirá toda pérdida. 

Para que desaparezcan las cuestiones que venian motivando 

la fecha de vencimiento, ya que algunos entendian que se trat~ 

ba de fecha para la expedición de la mercaderia y otros del li 

mite para la negociación de los documentos, se ha estipulado -

que a~n en el caso de que el crédito señale la fecha máxima p~ 

ra la negociación. Por último, en cuanto a la transferencia -

de los créditos se han modificado las condiciones para efec--­

tuarlos, Como se sabe, la transferencia se utiliza para cu~ 

brir contratos de venta de mercaderías que no se producen sin­

querer divulg3r las circunstancias del negocio, para evitar ~ 

que el internediario pueda ser desplazado en futuras operacio­

nes, Por ello se admite que no obstante que por regla general 

el crédito debe transferirse, respetándose las condiciones es­

pecificadas, estas pueden modificarse en lo relativo al monto­

del crédito, al precio de cada unidad indicada y a la fecha de 
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expedición que siempre se acorte y no se prolongue. Ade .. ~s s~ 

faculta al intermediario para reemplazar las facturas cel ex-­

portador por las suyas propias, de moco c;ue el order.ac:cr igr.c­

re el precio cobrado por el exportador. Finalc.snta cara resar 

cirse de la diferencia del precio, el intermediario ouede ;i-­

rar una letra comple0entaria de la del exportador, para llesar 

al límite fijado en la apertura del crédito. 

El Valor de los "Usos y Prácticas Uniformes" 

Las ·situaciones que se pres~mtan frente al análisis son -

tres: 

a).- Ciertos preceptos de los ;;Usos y Prácticas Unifor­

mes" están incorporados al texto de los instrumentos con~rac-­

tuales que los hanqueros hacen suscribir al cliente, o figuran 

en la carta de crédito por la cual se obligan respecto al bar.e 

ficiario. En este caso nos encontramos con que esa nor;.a con­

creta de los "Usos y Prácticas Uniformes" se convierten en -

cláusula contractual y vale como tal, 

b).- En otros casos, esos instrumentos se refieren en far 

ma genérica a los "Usos y Prácticas Uniformes", con lo cual la 

situación es idéntica a la anterior, con la salvedad de que de 

be probarse la existencia y contenido de tales Usos. 

c).- Por último, si no se da ninguna de las circunstan--­

cias anteriores, es decir, ni se transcribe la disposición q~a 

interesa ni existe una referencia general a los "Usos y Prácti 
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cas Uniformes", el valor de éstos seria, aparentemente, el que 

nuestro derecho acuerda a los usos y costumbres en m3teria mer 

cantil. 

La Ley General de Títulos y Operaciones de Crédito en su­

articulo 21 dice: "Los actos y las operaciones a que se refie­

re el articulo anterior, se rigen: I.- Por lo dispuesto en es­

ta Ley en las demás leyes especiales relativos; en su defecto; 

II.- Por la legislación mercantil general, en su defect_o; -­

III.- Por los Usos Bam:arios y Mercantiles y en defecto de es­

tos; IV.- Por el derecho común, declarándose aplicable en toda 

la república, para los fines de esta Ley, el Código Civil del­

Distrito y Territorios Federales", La doctrina y jurispruden­

cia han reconocido a los usos bancarios y mercantiles el valor 

"'tttS""'l:lfr'-'.le.r-dadero derecho supletorict~ .... Q.!d.e. Sf.La.plic2. ante el si­

lencio y oscuridad de la Ley en cuanto no existe voluntad con­

traria manifiesta de las partes. 

Existen criterios que dicen que los "Usos" no forman par­

te del derecho objetivo y que no tiene valor normativo alguno, 

salvo que las partes hayan expresamente pactado someterse a -­

ellos. 

Será necesario que la costumbre internacional recogida en 

los Uso~ y Reglas Uniformes, en materia de crédito documenta-­

ria, no sea contraria a los usos locales, ya que en ocasiones­

pueden ir en contra de algún precepto de orden público. Habrá 

que ver si es efectivamente una costumbre vigente en el lugar, 
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Y si es una costumbre justa que no pugne con ninguna norma de­

Derecho derogable. 

Por otra parte se ha dicho que los Usos y Prácticas han -

sido adoptados oficialm~nte por .. _,::hos paises.· Pero hasta do.!J. 

de llega la adopción oficial, en realidad lo que se quiere de­

cir es que en aquellos paises en los cuales los bancos apare-­

cen integrados en un comité, éste ha dado su adopción, en re-­

presentación de todos los bancos del pais, por ejemplo en Esp~ 

ra se tiene el Consejo Superior Bancario", (93) Pero en Méxi­

co, tenemos que el articula 113 de la Ley de Instituciones ds­

Crédita le da a las l Isas y Reglas Uniformes de Viena, la entra 

da como derecho vigente en nuestro pais. 

Pero surgirá. otro problema importante si consideramos a -

tales Usos y Reglas como tratados internacionales ratificados­

por nuestro pa1s y en tal sentido, se estará a la norma consti 

tucional derivada del articulo 133 en la medida y orden que se 

establece para tales tratados, 

3, - Proyecto del Código de Comercio. - A continuación voy 

a transcribir el texto de los articulas que forman el Proyecto 

del Código de Comercio y con posterioridad los comentare11:Js: 

Articulo 800.- Por el contrato de crédito documentario el 

acreditante se obliga, frente al acreditado, a contraer por 

cuenta de éste una obligación en beneficio de ~n tercero y de-

(93) Olarra Jiménez Rafael. Manual de Crédito Oocumentario, Bue 
nos Aires, 1956, Pág. 327, 
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acuerdo con las condiciones establecidas por el propio acredi­

tado, 

Articulo 801.- Si en la carta comercial de crédito const~ 

re la irrevocabilidad de éste, no podrá ser modificado o res-­

cindido sin la conformidad de todas las interesadas. 

Articulo 802.- El banco que notifique la apertura de cré­

dito al beneficiario, no quedará obligado por la sola notific~ 

ción, Si confirma el crédito, quedará solidariamente obliga-­

do, 

Articulo 803,- El acreditante sólo podrá oponer al bene-­

ficiario las excepciones que deriven de la carta comercial y -

las personales que tenga contra él. 

Articulo 804.- El benef~Giario sólo podrá trasmitir el -­

crédito si expresamente se le ha facultado para ello, 

Articulo 805.- Los bancos responderán frente al acredita­

do conforme a las reglas del mandato, y deberán cuidar escrup.!:!. 

losamente de que los documentos que el beneficiario presente 

tenga la regularidad que establezcan los usos del comercio, 

Articulo 806,- Si la carta comercial no indicare la fecha 

de vencimiento,· se entenderá que el crédito estará en vigor -­

por seis meses contados a partir de la fecha de notificación -

al beneficiario. 

Los articulo que con anterioridad transcribimos se encuen 
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tran en la sección tercera, denominada "De los SerVicios Ban­

carios", (94) 

(94) Proyecto del Código de Comercio, Secretaría de Industria­
Y Comercio, Agosto de 1962. México, O. F. 
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e o N e L u e I o N E s 

1.- Consideramos que el crédito documentario es una figu­

ra que promete una gran a¡:J~_:i:_g_a_cic.50_ en el comer:::io internaCio-­

nal y que por lo tanta, debiera promoverse su aplicaci6n en es 
' . ·-·- -

te terreno a fin de desarrollar en lo posible, esta importante 

rama de la economía nacional. 

2. - Encontramos q1 ~ en cuanto a su naturaleza jurídica, -

el crédito dacumentariu, participando de aspectos que deberia­

mos encuadrar dentro de otras figuras, constituye en la espe-­

cia, un contrato propio y diferente, nominado y sui generis. 

3.- La naturaleza del contrato en cuestión, ha surgido a­

~ravés de las mencionadas prácticas de los comerciantes que se 

mueven fundamentalmente, dentro del ámbito internacional. 

4.- Nuestra legislación positiva debe derogarse por ser -

ineficaz en la actualidad. 

5.- Debe reglamentarse de manera legislativa al crédito -

documentaria, así como al aplicar las normas relativas, es ne­

cesario tomar en cuenta la realidad económica y monetaria en -

que se mueva tal figura. 

6.- De la misma manera, en relación a lo expresado en la­

conclusión anterior, es indispensable que se tome en cuenta 

también, las dificultades que resulten de las fluctuaciones 

del tipo ae cambio de monedas. 

7.- Es conveniente que el Estado intervenga en el crédito 

dacumentario, con facultades de vigilancia y por medio de su -
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organismo especializada que es el Banca Cantral, en virtud de 

que el misma cuenta con las elementos indispensables para ser 

eficientemente mediador en las tran.:;accianes internacionales. 

8.- Consideramos de conveniencia que al promóver:;e el d~ 

sarralla de lr-l :""igura que estudiamos, se de a e:.ta institu-­

ci6n tan briilanco.;:, un alcance adecuada ~l se provea a la mis- · 

ma de pasibilidades " de prestigio a fín de facilitar el co­

mercio internacioni:.J 
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