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La realizaci6n de esta investigaci6n •/ tiene el propósito -

de darle importancia al acero, ya que es un insumo básico, para las 

industrias que producen bienes de capital, de la construcción, y la 

industria automotr!z. 

Sus objetivos de la Industria Side~Grgica Nacional se ins -

criben en el Plan Nacional de Desarrollo, que son la de proveer los 

insumos siderargicos necesarios que requiera la industria, principal 

mente la de bienes de capital a fin de evitar ohstficulos que frenen­

la expansi6n de esta industria estrat6gica considerada el factor más 

importante del cambio estructural del aparato productivo. 

La Industria SiderOrgica de nuestro pat~ deherfi crecer a un 

ritmo que permita satisfacer la demanda nacional, por lo que se bus 

card la autosuficiencia y la consolidaci6n del apnrnto productivo en 

este sector prioritario y estratégico para el pafs. 

La Industria Siderúrgica Nacional está constituida por cuatro 

empresas integradas: Altos Hornos de México, S.A., Siderargica L~za -

ro Cárdenas 11 Las Truchas", S.A., Hojalata y Lámina, S.A., y Tubos de 

Acero de M!xico, S.A. 25 empresas semi-integradas y 40 relarni11adoras, 

ésta industria a S\l vez genera empleos, y también cstí exportando sus 

productos y por lo tanto se est5n sustituyendo importaciones, estamos 

ahorrando divisas; objetivos primordiales del Plan Nacional de ílcsa -

rrollo. 

México se sitGa entre los primeros 20 patscs productores de 

acero en el mercado mundial, ~on una producci6n en 1982 de 7,048 mi 

lloncs de toneladas y en 1983, con una participación de 6,948 millo 

nes de toneladas. 
11TErdTSCflo de mi tésis se basa en el M6todo RAZ-80, en la investi 

gaci6n econ6mica (N. del A.). 



La investigaci6n se centrar§ en el an~lisiS del funcionamiento del 

Sistema de Control de Precios. 

Esta invcstigaci6n se realizará en hase al an~lisis de los documentos 

que hay en la SECOFI y de la Polttica Econ6mtca del PRONAFI~~ (Progrn­

ma Nacjonal de Fomento Industrial y Comercio Exterior) cmit ic.l:i por es 

ta Sccrctarfu y t:1mbi~n de la Políticn Rcon6mica de Jn Sc~rctarra <le 

EncrgíH, Minas e In<lu~tria J>aracstatal (SEMIP). 

l:J Sistem~ <le Control de Precios, se ll~va a cabo a trav6s e.le los gas·· 

tos <le opcraci6n que presentan las empresas, para hacer el an5lisis ·­

para l legur al costo real. 

J~l precio <le lámina galvanizada se forma a trav~s de los gastos de op~ 

raci6n de la empresa como son: materias primas, mano de obra, gastos · 

de fabricaci6n, gustos de ventn, gastos de udministraci6n y ga__stos fi­

nancieros. 

Cualquier Unto o informaci6n que no contengn la bibliografia s·erti inve:;,_ 

tigado dir~ctamcnte. 

Estar~ sustentado por la Teoría de los Precios: 

El precio es el vehículo n través del cual se distribuye el ingreso so­

c j al. 

1.os precios rcprcscnt.an el nivel de compra y venta de lns mercancías 

considera<líls, Jominnn eJ mercado y hacen mover a quienes intervienen y 

:1ctann en El y;1 5ca11 vendedores o compradores. 

Todo comprador tie11e una lista de demanda que estd en funci6n del pr~ -
1 

cio y <le su ingreso: si el precio es :Jlto Ja demanda es baja y si el - · 

preci<1 es l111jo la <lcmandn es alta. 
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E1 precio o valor de cambio es determinado por el punto donde se en 

cuentra la lfnca de la oferta total con la línea de la demanda total. 

El vended.ar no puede vender al precio que desea, pues debe tomar en • 

cuenta tanto a los diversos vendedores como a sus compradores. De es· 

ta lucha entre los diversos vendedores y compradores surge el precio -

de mercado. 

La cantidad ofrec~da <le mcrcuncfas aumenta. ~1 aumentar el ¡lrecio; a 

mayor precio mayor número de venücdores, a menor precio ml"nor nOmcro 

de vendedores. 

La demanda de una mercancta puede variar por ciertos motivos. 

En primer lugar porque h11y escasez de otros bienes: si huy cscnsc: de · 

pasta se recurre al arroz. 

Tambi~n la demanda de una mercancía puede disminuir debido a las varia· 

cioncs en los ingresos, al empobrecimiento de amplias masas de la 11obl? 

ci6n, provocado por alteraciones en la distribuci6n de los ingresos, a 

camb'ios de gustos, a madi ficacioncs en 1 os procesos pro<luct i \'O~, ctc. 

Cuando la oferta es inferior n la demanda va a ver concurrencia entre 

los distintos compradores, astas van a estar dispuestos a pagar mrts co11 

el fin de obtener el bien que necesitan, el precio del 11roducto va a aµ 

mentar hasta que una parte de los compradores ya no les interese el pr~ 

dueto, mientras tanto al retirarse del mercado se formará t1n n11cvo ¡1re· 

cio mfis alto con una nueva cantidad ofrecida y dcmand:1<la. 

Este hecho originar~ nuevos movimientos, debido a que el nuevo prccio,­

nuevos productores encontraran conveniente comenzar :1 producir y la of~r 

ta aument¿irá. 
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Debemos tener siempre presente que Jos precios del mercado cambian 

incesantemente, esto se debe a 11ariuLJ011es que se dan en la oferta 

demanda de las mercancías, éstas variaciones no son independientes 

sino que al contrario se relacionan entre sf. 

Toda variación del precio de una mercancía provoca variaciones en el -

precio de las demás. 

Dentro del Marco Conceptual se van a manejar los siguientes conceptos: 

Industria SidcrOrgica. Es uno de los pilares para el desarrollo de nue~ 

tra economía y es la que se encarga de elaborar productos derivados del 

acero; que n su vez se van a emplear en la industria automotriz, indus­

tr~a metal mec~nica, de bienes de capital y en la construcción. 

I~sta Jndustri11 pertenece a la rama No. 46 ''Industrias Básicas del Hic -

rro y del Acero'' de 1~1 Economra Mexicana en la Matriz de Insumo Produc­

to. 

Comcrcializaci6n: es el conjunto de actividades relacionada5 Con la ciL 

culaci6n de bienes y servicios desde los sitios en que se producen has­

ta 1 legar al amsumidor. 

El conocimiento adecuado del mercado puede adquirir un análisis separa­

do de las influencias relativas de factores como: El racionamiento de 

divisas, el racionamiento del producto, los tipos de cambio, las fija 

ciortcs <le precios, los subsidios o impuestos y otros tienen su origen -

en decisiones polfticas. 

El crecimiento de la demanda de bienes y servicios atendida por empre -

sas nacionales depcnder4 fundamentalmente el crecimiento de la pobln 

ci6n, de los aumentos en el nivel de ingresos y de los precios. 
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El motivo principal de realizar esta :!nvesti¡~iCion e5 con el fln 

de hacer un análisis del sistenn derivado del control de precios de 

Uún1na galvanizada, este sistema se lleva a cabo a través de la ~ecreta­

r.ía de Comerclo y Fom:mto Industrial ( SEX:OFI) por la Dlrecci6n General 

de Precios. 

ta fornlll.aci6n del problenn es el sip;uiente: 

según señala Kerli.ne;er • la rre,1 ar rmnera de plantear un problerrn 

es elaboran:lo preguntas de tipo general de tal nanera 'lllt" éstno den nrt­

gen a interropantcs rms específicos j por lo cual, se plantean 1 os :~ t­

guientes custionamientos: 

l.- Contribuye el Sistenn de Control de Láin1na Gulvanizada a meJomr 

l.aB cond.1.ciones econ6rnicas, pol!tlcas y sociales? 

2.- Ya que la lfim1na !')'llvanizada, se utiliza en la construcc16n y el 

comercio ¿Porque el estado no inplementa mejores mecanisroos para. r¡ue el 

producto no llegue tan elevado al consumidor? 

3.- Se debería sust_ituir la 1nportac16n para produclr la nnteria pri­

ma en el país, para la elaborac16n del producto y MÍ evitar r¡ue ne dio­

paren los prec:1.os? 

4. - ¿ Ha funcionado el control de precios 

Los objetivos que planteo son los sigulentes: 

ct>J eti vo General o Ideal 

* Zurita C. JADIE op. pp. 25-30 
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La !Amina galvanizada es un producto de gran importancia en la activi­

dad de la construcci6n 1 del comercio y de la exportación para lo cual 

el objetivo general serta el análisis de su situación en el mercado, -

tanto nacional como internacional para observar sus repercusiones, 

que se presentan cuando hay un alza en el precio del producto. 

Objetivo Especffico o Real. 

El objetivo cspcclfJco de esta investigaci6n: 

Cuando la Secretaria de Comercio y Fomento Industrial autorice incrc -

mento al producto, que Onicamente las empresas lo apliquen a donde re 

percuta (materia prima) y no al costo total*, porque asr evitarra que 

aumentará en grandes proporciones el precio rle dicho producto. 

Como Hip6tesis Básica de la Investigaci6n (HBI) se plantea lo siguien 

te: 

''Mientras no haya un registro y control de precios en la Industria Si · 

derGrgica mayores scrftn los abusos de los que comercializan sus produc­

tos en el pnts". 

La justificaci6n es la siguiente: 

La Hip6tcsis que presento relaciona dos variables en t6rminos de depen­

dencia (esta hip6tcsis es de relaci6n causal y permite predecir con de­

terminados márgenes de error, los procesos socio·econ6micos). Este tipo 

de hi¡>6tesis por las características mencionadas, adquiere especial lm· 

portancin en el campo de la investigación socio-econ6mica; ya que si un 

fcn6mcno es succptible de explicarse y predecirse, podrá entonces ser -

suceptihlc de ponerlo bajo control. 

TCQStOTotal: Es toda inversi6n necesaria para producir y vender un -­
artículo. 
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Variable Independiente 11 Politica Econ6mica del Estado Mexicano Tela -

cionada con la Pol!tica de Precios en la Industria SiderGrgica del -­

Pais". (Acci6n: Origen). 

Variable Dependiente A: "Mientras no haya un registro y control de pr~ 

cios en la Industria SiderOrgica mayores serán los abusos de los que -

comeTcializan sus productos en el país". (Reacción: Efecto). 

Variable Dependiente B: "Relacj6n y/o estudio de casos". 

Estas variables cst4n condicionadas, mediante la operacionalizaci6n. 

Su demostraci6n y explicaci6n, arroja nuevos conocimientos, con lo que 

el fen6meno observado puede ponerse bajo control. 

Variables: Estas se definen como las características o propiedades cu~ 

litativas o cuantitativas que presentan las unidades de análisis. 

Esta hip6tesis se basa tanto en la observaci6n como en la lectura dcl­

material que aborda la problemAtica de esta industria. 

La investigaci6n que me propongo desarrollar tiene su base en los mee~ 

nismos y pollticas que el Estado Mexicano ha implementado para un con­

trol de precios, en este caso para la Industria SiderGrgica Nacional. 

La Operacionalizaci6n de la hip6tesis es la siguiente: 

La operacionalizaci6n de la hip6tesi~ es un proceso que implica someter 

a prueba y/o verificaci6n de una hip6tesis yendo de lo abstracto n lo 

concreto en primera aproximaci6n, y al final del proceso se procederá -

al revés (contrastaci6n del final) con el inicio: resultados en l;t tco­

rla. 
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Como hipótesis inicial (HBI) se plantea lo siguiente: 

"Mientras no haya un registro y control de precios en la Indus­

tria SidcrCirgica mayores serán los abusos de los que comercia­

lizan sus productos en el país''· 

VARIABLE l NDEPEND IENTF. y 

Política Econ6mica del Esta - Vd 
do Mexicano relacionada con 
la Política de Precios en la 
Industria Sidcrtírgica del - -
país. 

La Teoría de los Precios YI 

Diagn6stico de la Industria Y2 
SiderCirgica Mexicana y su re­
lación con la Política Econ6-
mica del Estado Mexicano y 
con la Política de Precios de 
esta industria. 

VARIABLE llF.P~NDIENTE 

Mientras no haya un reRis­
tro y control de precios 
en la Industria SiderLírgica 
mayores scrlin los abusos - -
de los que comercializan 
sus productos en el pats. 

Andlisis de los Jnstrumcnto 
de Pal ft lea Econ6micu rcl:1-
cionados con la lndustria • 
SidcrCirg ica. 

Comportamiento de los prc­
c ios de l~mina g~lvanizaJ:1 
en el pcrtodo 1984-1985. 

El funcionamiento del Sistema Y3 
de Control de Precios. 

Política Econ6mica del Pro­
grama Nacional de Fomento -
Industrial Y Comercio Extc· 
rior (PRONAFICE) con rcspcc 
to a la Siderurgia. Realiza 
da por In Secretaría de c:o··-
............ ~,.,, .. ":. - ¡. _ -'-· ~ .. ,,. 1 .. 1 

Y4 Repercusioncs·de la Políti­
ca de l,rccios en la Indus • 
tria Sidertlrgica Mexicana. 
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Zl EL SISTEMA DE CONrnüL DE PRECIOS 

zz LEY SOBRTI ATIUBUCIONES DEL F.JECUTIVO 

FEDERAL EN MATERIA ECOIO.IICA. 

Z3 ~IJ!llLO DE INFORMACION VARIABLE 

Z4 MQ¡.'ULO DE INFOJWA.CION FIJA. 
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En primer lugar se requiere trabajar con datos extraídos directamente 

de la realidad socio-econ6mica objeto de estudio (pero correspondiente 

a sucesos pasados). 

Para ello es necesario operacionalizar las hipótesis conceptuales (ha­

cerlas demostrables, verificables) con el fin de hacer descender el -­

nivel de abstracci6n de las variables y poder manejar sus referentes -

emptricos. Con esto se pretende explicar que cada una de las variables 

se desglosaron a trav~s de un proceso de dcducci6n lógica e indicado 

res que representan ámbitos especrficos de las variables y se encuen 

tran en un nivel de abstracci6n intermedio. Los indicadores pueden me­

dirse mediante operaciones (índices) o investigarse por medio de Jtems 

o preguntas que se incluirán en los instrumentos para recopilar la in · 

formaci6n (cuestionarios, cEdula de entrevistas, guía de invcstigaci6nJ. 

A este proceso de operacionalizaci6n se le conoce también como dcduc -­

ci6n de consecuencias variables, ya que serían las relaciones entre in­

dicadores los que se someten a verificaci6n empírica (preguntas inJc -­

pendientes con preguntas dependientes). 

En este proceso se debe tener cuidado en la sclecci6n de los indicadores, 

aceptando solo aquellos que despu6s de un análisis crítico, midan efcc -

tivamente las variables en cucsti6n. 

La operacionalizaci6n de las variables permitir~ disenar los instrumen -

tos para recopilar los datos que se utiliz.arán en la verificac U5n de las 

Hip6tesis (cuestionarlos, guías etc). 

La estrategia de la investigaci6n es la siguiente: 

Esta etapa es la sfntesis de todas las anteriores y la bnsc para la si -



ESTRATEGIA 

N6todos y T6nicas de 
investigación. 
Indicadores 
(¿Qu~ se investiga?) 

CAPITULO 
Teoría y Breve Oiagn6s 
tico de la Industria -
SidcrGrgicn Mexicana. 

CAPITULO 1 I 
Análisis de los lnstru 
mentas de Política Eco 
nómica Relacionados -·­
con la Industria Sidc­
rCirg icn. 

CAPITULO 111 
El Sistema de Control 
de Precios. 

CAPITULO IV 
Perspectivas en la In­
dustria SidcrGrgica -
en el periodo de 1985-
1986. 

ESTRATEGIA llE LA !NVEST!t;,\C!ON 

M~to<lo 
(¿Cómo se -
investiga?j 

An:ilisis y Sínte­
sis bibliográfica 

Análisis y Sínte­
sis Bibliogrlifica 

Análisis y Stnt.c­
sis Bibliográfica 

Ténicas 
(¿A través de -
qu6?) 

Sistcmatiznci6n 
bibliográfica 

Sistema tizaci6n 
Bibliográfica 

Sistematizaci6n 
Bibl iogr:ifica. 

Análisis y Stntc- Sistematiznci6n 
sis Bibliográfica. Bibliográfl.cn. 

Instrumentos 
(¿Con qué se 
lnvest iga ?) 

Fuentes 
(lugares) 

Fichas de trn- CANACERO 
bajo bibliogra SECOFI 
ficas. Cuadro5-PESENTT, AN­
dc concentra - TONIO. 
ci6n. 

Fichas de trn- SECOFI 
bajo. Cuadros 
de concentra-
ci6n. 

Fichas de tra- SECOFI 
bajo. Cuadros Nifto RaOl 
de concentra - del Rio -
ción. Cristobal 

Fichas de tra- SECOFI 
bajo. Cuadros SEMIP 
de concentra 
ci6n. 

FUENTE; Pr2pucsto por mi Director de T6sis. 
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Textos 

Documentos -
Oficiales 
''Lecciones d 
Economía Po 
lítico" 

Documentos 
Oficiales 

Documentos 
Oficiales 
Contabilidad 
Intermedia 1 
Costos I 

"Sistema de 
Registro Con 
trolndo de 
Precios" 
Documentos 
Oficiales. 
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guiente, ya que en esta etapa se resume todo el conocimiento o des­

conocimiento sobre la metodología y las técnicas de i11vestigaci6n 

econ6mica necesaria. 

La operacionalizaci6n de la Hipótesis constituye la estructura y/o 

estrategia de la investigación la cual se resolverá, en base a la -

aplicaci6n de m~todos como son: el an~lisis y srntcsis bibliográfi­

ca, la inducci6n y deducci6n, t~cnicas e instrumentos. 

La recopilaci6n de estadtsticas e información obtenidas de la SECOFI 

y CANACERO ayudarán al análisis de la presente investigación. 

Los instrumentos a utilizar son las fichas bibliográficas y los 

cuadros de concentración. Me auxiliaré a través de una calculadora 

y el procesamiento será manual y gráfico. 

~l_Q_!'i DEL GUI_Q_N PRELIMINiIB_ 

CAPITULO l. TEORIA Y BREVE DIAGNOSTICO DE LA INDUSTRIA SIDERU~GICA 

MEXICANA. 

En este capítulo se tratara el Diagn6stico de la Indus -

tria SiderGrgica del país, as! como tambi6n la Política fcon6mica -· 

del Estado Mexicano en relaci6n con la política de precios de ésta -

industria, se hablará también de la Teoría de los Precios y también 

de como evolucionaron los precios de lámina galvanizada en 1983-1984. 

CAPITULO I 1. ANALISIS DE LOS INSTRUMENTOS DE POLITICA ECONOMICA RE -

LACIONADOS CON LA INDU~TRIA SIDERURGICA. 

Se analizará la política econ6mica del Programa Nacio -

nal de Fomento Industrial y Comercio Exterior (PRONAFICE) realizada 

por la Secretaría de Comercio y Fomento Industrial y tambi6n el com-
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portamiento de los precios de lámina galvanizada en 1984 - 1985 y el 

reflejo de la politica de precios en la Industria SiderQrgica Mcxi -

cana. 

CAPITULO III. EL SISTEMA DE CONTROL DE PRECIOS. 

Se analizará la Ley sobre Atribuciones del Ejecutivo -

Federal en Materia Económica, asi como tambi~n los instrumentos que 

utiliza la Secretaría de Comercio y Fomento Industrial para una auto­

rizaci6n de modificación del precio del producto ya mencionado. 

CAPlTULO IV. PERSPECTIVAS EN LA INDUSTRIA SIDERURGJCA EN EL PERIODO 

DE 1985 - 1986, 

Finalmente, en este capítulo, se analiiar5n la~ perspc~ 

tivas de la lndustria SiderDrgica para el periodo 1985-1986 y tambi~n 

et.ros instrumentos de politica económica para un mejor funcionamiento 

de la Industria Siderúrgica Mexicana. 
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No. A C T 1 V 1 D A D E S D E S D E H A S T A T 1 EKPO EllPLEADO 

1 TALLER DE f'IETODOLOGÍA DE AGOSTO - 87 OCTUBRE - 87 3 MESES 

LAS CIENCIAS SOCIALES 

2 REGISTRO DEL DISEÑO DE J~ SEPT 1 EMBRE - 87 DICIEMBRE - 87 q MESES 

VEST 1GAC1 ÓN Y ENTREGf\ DE 

DocuMENTos 

3 fORMULf\C 1 ÓN DE LOS Cf\PÍ- ENERO - 88 AGOSTO - 88 9 MESES 

TULOS No, 1 - q 

q ELABORf\CIÓN DEL RESUMEN OCTUBRE - 88 DICIEMBRE - 88 3 MESES 

Y CONCLUSIONES, iNTRODUf. 

CIÓN E INDICE 

5 IMPRESIÓN DE LA TESIS ENERO - 89 FEBRERO - 89 2 MESES 

T o T AL 19 MESES 



CAPITULO 
NOMBRE : _ ..!~.!!J~!.. !!_R~'!..'!.!~º.'!!!~!Se... ~....!-~- __ _ 

________ .J.lfilll§'!].~-S.!J2lifil1]_G_!.~ll~!fA.!!A..!-----

FE-UNAM-1989 ___ _ 
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(;APITULO 

TEORIA Y BREVE DIAGNOSTICO DE LA INDUSTRIA SIDERURGICA McXICA 

~ 

1.1 La Teoría de los Precios. 

El precio es el vehículo a través del cual se distribuye el -­

ingreso social. 

(1) Los precios representan el nivel de compra y venta de las mer­

cancías consideradas, dominan el mercado y hacen mover a quienes 

intervienen y actúan en él, ya sean vendedores o compradores. 

Todo comprador tiene una lista de demanda que está en funci6n -

del precio y de su ingreso: si el precio es alto, la demanda es --­

baja y si es bajo la demanda es alta. 

El precio o valor de cambio es determinado por el punto donde 

se encuentra la !{nea de la oferta total con la linea de la deman 

da total. El vendedor no puede vender al precio que desea, pues de­

be tomar en cuenta tanto a los diversos vendedores como a s,us com -

pradores. De esta lucha entre los diversos vendedores y compradores 

surge el precio del mercado. 

La cantidad ofrecida de mercanc1a aumenta al aumentar el pre --

cio. 

A mayor precio mayor nfimero de vendedores, menor precio menor · 

nCunero de vendedores. 

Cªl Vcase 
(1) Lecciones de Economia Politica. Pesenti Antonio. Ediciones de -

Cultura Popular. Afio pub. 1984. p.p. 17-106 
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Muchos en efecto no venderan porque e 1 pl"et io no cubr" ir~ sus 

costos y no les permitiré obtener ganancia. 

El precio de una merca ne 1a en per fodo breve o de equilibrio 

es determinado por e 1 punto donde se encuentra la 11nea de la oferta con 

la linea de la demanda y con la determinación del precio se obtiene la 

de la cantidad ofrecida y demandada. 

El precio, pues es determinado conjuntamente por la demanda 

y la oferta y es el que hace igual la cantidad demandada a la ofrecida. 

(Ver grAfka l·A en la p. 48 ) . 

Precio: es la relación de cambio entre las mercanc1as expresada 

en términos monetarios. 

En el mercado es el trabajo socialmente necesario el que determ-ina 

y no el individual el tiempo que mide el trabajo contenido en el objeto 

producido. 

El valor de cambio se determina en el mercado mediante el tiempo 

de trabajo necesario para la producción de mercanc1as. 

E 1 va lar de una mercanc1a en efecto, expresado en moneda se 

denomina precio. El precio es pues la expresión monetaria del valor de 

la mercanc1a. Es evidente que puesto que el dinero es, especialmente 

en esta fase, una mercanc1a como las otras, las variaciones del nivel 

general de los precios dependen de los cambios en el valor del dinero 

(oro) y de las oscilaciones del valor de las mercanclas, sujetas a las 

variaciones de la cantidad de trabajo necesario para producir las. 
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Los cl&sicos y los neoclásicos reconocen abiertnmcnte la 

existencia de la categoría ganancia como excedente respecto al capi­

tal antjci¡)ado. 

El costo de la producci6n o precio de producci6n entendido 

como gastos de producci6n desde el punto de vi~ta capltalista m5s -­

Ja ganancln medin, es el regulador •del mercado. en la sociedad capl -

calista de competencia y explica la relaci6n fu11damcntal scgGn la ·· 

cual se cambian las mercancías. 

El precio de producci6n escribía Marx corresponde en rcali-

dad a lo que Adam Smith llama "precio naturalº 7 Ricardo "precio de -

producción, costo de producción". 

f:l precio representa una tendencia del mercado de largo pe-

riada, un punto de cquilibdo y no el precio de una mercnncfa dcter­

rnina<la en cierto momento, ni tampoco la media del nivel de los pre -

cios corresponde no al costo unitario medio de una determinada em 

prcsn si11t> al de u11 sector productivo al costo medio social en de 

tcrmin:1Ja~ condiciones y momentos. 

l~I costo de pro<lucci6n segOn los clásicos no es el Onlco --

<¡uc dctcr1nin:1 el 11rccio, sino que es el regulador del equilibrio ce~ 

nómico c.lcJ mt'rcudo .v este costo no se determina por empresa; sino -­

por el costo mcdjo social de todas las empresas existentes en el mcF-

CihJCl, 

1..1 experiencia del mercado nos indica que al mismo mo¡ento 

existen empresas que producen a costos unitarios distintos algunas -
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con ganancias elevadas y otras ganancias más bajas y otras que 

tienen pérdida y consumen su capital, todas confluyen al mercado -

contribuyendo en mayor o menor grado a determinar el nivel de los 

precios del mercado. Este nivel tendencia! de los precios, en la -· 

forma determinada por los clásicos, colocará en distintas posicio 

ncs a los productores capitalistas, formando como veremos, una es 

cala de empresas con ganancias diferenciales superiores o infcrio 

res a la media las que determinan precisamente los movimientos que 

se realizan en el mercado. 

Tal nivel tendencia!, este costo social, se puc<lc represen -

tar conceptualmente mediante el concepto de media. Este concepto -­

se puede expresar recurriendo al ejemplo de la em¡>rcsa represento 

tiva; como dice MARSHALL, economista neoclásico, una emprc~a que 

sea típica de una industria, de un sector productivo. 

MARSHALL dice que hay que considerar el costo de la cmprl~sa 

representativa, no debe ser ni la mfis fuerte ni la más J6bil si110 

la mediana calculando sus gastos de producción y agregando lilS ga 

nancias medias. 

En la economía monetaria las utilidades marginales se nivc 

lan con los precios, es decir que toda persona aumenta su conswno 

hasta el punto en que las utilidades marginales son proporclonal~s 

a los precios, o sea i<l~nticas las utilidades marginales pondcru -

das. 

La relación entre utilidad positiva y utilidad negativa ----



(costo) determina según los clásicos la producci6n.r.Por consi 

guiente, la oferta, el cambio y el precio. 

Oterta y Uemanda 

Concepto de Oferta y ucmanda segfin los cl§sicos. 
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Oferta.· Estaba representada por la cantidad global ofrecida en 

el mercado por los productores, conforme a los costos de produc 

ci6n, esto es, a la capacidad productiva del trabajo humano en -­

las condiciones dadas de desarrollo de las fuerzas productivas. 

Dcmunda.- 1~a demanda se entendia como demanda global del mercado 

)' se consideraba un fenómeno derivado, esto es dependiente en ge­

neral del hecho de que solamente creando y por consiguiente ofrc· 

cicndo un producto poJr5 nacer la demanda. 

1.os clfisicos destacaron que las variaciones globales ~e -

la oferta y de la demanda ejercía influencia sobre los precios, -· 

determinando vnriacioncs positivas y negativas en torno al valor, 

ya 4ue existía unn continua tendencia al aumento de la oferta pr~ 

vuc:lda por las mismas características de la sociedad capitalista­

l(U~ empujaba al productor capitalista a desplazar a los concurren 

tes. esto cs. conquistar el mercado. 

Mientras mAs bajo es el precio del producto, mayor es la 

c:111ti<lad <leman<lada, mayor el nfimero de compradores. 

J.u demanda de una mercancía puede variar por distintos 

motivos. l~n primer lugar porqui hay escasez de otros bie~cs: si hay 
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escasez de pasta se recurre al arroz. 

La demanda de una mercancía puede aumentar por efecto de la · 

hábil propaganda desplegada por el productor capitalista, la cual -­

anima al consumidor a adquirir el producto. En algunos artículos au· 

menta debido a la moda o a un cambio de gusto, sin duda los efectos 

de los cambios de gusto se producen lentamente, pero cuando se trata 

de productos nuevos es fácil que se produzcan r~pidas variaciones de 

la demanda, 

Por otra parte la demanda de una mercancfa puede disminuir - · 

debido a las variaciones en los ingresos, el empobrecimiento de am · 

plias masas de la población, provocado por alteraciones en lu distri· 

buci6n de los ingresos, a cambios de gustos, a modificaciones en los 

procesos productivos, etc. 

Cuando la oferta es inferior a la demanda va u ver concurren 

cía entre los distintos compradores. Estos van a estar dispue~tos a 

pagar m4s con el fin de obtener el bien que necesitan. 

El precio aumentará hasta el punto en que una parte de los 

compradores, no teniendo ya conveniencia económica en adquirir la 

mercancía debido al aumento del precio se retirará Jel mercado. 

Mientras tanto se habrá formado un nuevo equilibrio con una nuevu can, 

tidad ofrecida y demandada (esto es intercambiada en el mercado} al · 

nuevo precio más al to, Este hecho originará nuevos movimtcntos, debi · 

do a que el nuevo precio otros productores encontrarán conveniente·· 

comenzar a producir y la oferta aumentará, 
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La demanda efectiva es la cantidad de la mercancfa espe -

cífica que realmente era absorbida por el mercado como consecuen­

cia de las variaciones de los precios. del estudio de la serie -­

histórica de la demanda, es decir las variaciones de ésta en el -

tiempo. 

Elasticidad de la demanda asi definida se refiere siempre 

a un precio determinado y en la representación gráfica se denomi -

na elasticidad en el punto en efecto, cada punto de la demanda 

tiene una elasticidad distinta, es decir a cada precio corrcspon -

Je una elasticidad específica de la demanda, en relación con la -­

distribución de los ingresos. 

Al concepto de elasticidad de la demanda está ligado ~1 

de flexibilidad del precio. r:~ta se define en términos matcmáti 

cos como el inverso de la elasticidad de la demanda v mide ln re -

pPrcusión sobre el nrecio. una determinada variación del consumo.· 

Debemos tener siempre presente que los precios del merca 

do cambian incesantemente, esto se debe a variaciones que se dan 

en la oferta y demanda de las mercancías, éstas variaciones no son 

independientes,. sino que al contrario se relacionan entre sí. Tod~1 

variación del precio de una mercancía provoca variaciones en el - · 

precio <le los demás. 

1.Z Ul íllagnóstico de la Industria Sidcrargica Mexicana y su rela · 

ci6n con la Política Económica del Estado Mexicano y con la PolJ 

tica de precios de ~sta industria. 
(2) F.l acero constituye un insumo básico para una amplia variedad 

T·T-v€üsc . . 
(2) Cámar:1 Nacional de la Industria del ll1er~o Y del Acero (CANACERO) 

Gerencia de Análisis y Evaluaci6n Econ6m1ca. Boletín No. t-09-86 
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·de industrias, cuyo nÜmero tiende a multiplicarse encontrándose 

estrechamente vinculado al desarrollo naci?nal. Es por esto que el 

control de la oferta de productos siderúrgicos se vuelve un elemcn 

to decisivo dentro de la política industrial de cualquier país. 

Hist6ricamente el desarrollo de la Industria Siderúrgica Na 

cional obedeci6 a los dictados de la demanda; la industria nunca 

se plante6 determinar su futuro o al menos influirlo. Ello explica 

en parte la débil situaci6n en que se encuentra actualmente. 

Los objetivos de la Industria Siderúrgica Nacional se inscri 

ben en el Marco del Plan Nacional de Desarrollo, por tanto expresa 

la contribuci6n del subsector a la consccuci6n de los grandes obje­

tivos nacionales, como productora de insumos básicos tendrá como 

objetivo fundamental proveer los insumos siderúrgicos necesarios 

que requiere principalmente la rama de bienes de capital a fjn Je 

evitar obstáculos que frenen la expansión de esta jndustria cstrat~ 

gica considerada el factor más importante del cambio estructural -­

del aparato productivo. 

De tal forma, la Industria SiJerOrgica deberá crecer a un rit­

mo que permita satisfacer la demanda nacional, por lo que se bus -­

cará la autosuficiencia y la consolidaci6n del aparato productivo 

en est~ sector prioritario y estratégico para el país. 

Asi es entonces como esta industria fungirá como impulsora y promo· 

tora del desarrollo de actividades económicas estratégicas al ofrc· 

ccr por un lado, sus insumos básicos a industrias prioritarias y al 

demandar, por otro lado, bienes y servicios de otros subscctorcs n~ 
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cionales buscando lograr al mismo tiempo, la 6ptima integraci6n · 

del propio subsector y la articulación y el desarrollo de este ·· 

mismo con las ücmás industrias que componen su cadena productiva. 

Para el cumplimiento de los objetivos generales anteriores,·· 

se buscará determinar estrategias que a la vez cumplan con éstos,· 

satisfagan en una forma 6ptima y conjunta contribuci6n al logro 

de los grandes objetivos nacionales para la satisfacción de las 

necesidades básicas <le la población, la generaci6n de empleo, la 

sustituci6n de importaciones y la promoción de una balanza comer 

cial positiva del subscctor sider6rgico nacional, entre otros. 

(3) J!l Plan Nacional de Desarrollo, en la definición de sus estra­

tegi~s pura la implementación del desarrollo industrial, estable -

ce prioridad par3 aquellas ramas como la Siderurgia, tengan amplia 

y creciente demanda final, incorporen eficientemente los recursos • 

nacionales abundantes y completen cadenas productivas de los'bic --

ncs prioritarios. 

La lndustri:J Siderúrgica Mexicana está formada por cinco gran· 

Jcs empresas integradas: Altos Hornos de México, S.A. (AHMSA); FU!!. 

didllr:i Monterrey, S.A. (FUMOSA que dej6 de operar en mayo de 1986), 

SiJcrúrgicn J~áznro Cárdenas "Las Truchas", S.A. (SICARTSA), Tubos -

·de Acero de México, S.A. (TAMSA), Hojalata y Lámina, S.A. (llYLSA). 

Las tres pl"imcras pertenecen al sector paraestatal, actualmente C!_ 

te sector maneja dos porque FUMOSA, dej6 de funcionar oper6 con 

'(*-f ·\.;-é'as e 
(3) CANACURO. Informe Anual 1985, 
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pérdida y las dos restantes al sector privado (HYLSA y TAMSA). 

Adem4s de estas 4 empresas integradas en la Industria Side 

rúrgica Nacional existen 25 empresas semi-integradas y 40 rclami· 

nadaras. (4). 

Con el prop6sito de reordenar a las empresas paracstatalcs y 

mejorar su funcionamiento coordinanJo sus acciones, se cTc6 Sidcr· 

mex en 1977 grupo que coordina las entidades paraestatalcs i11tc ·­

gradas v 72 empresas asociadas dedicadas a diversas activi<la<lcs,-­

quc van desde la extracci6n y beneficio de minerales siderúrgicos 

hasta la comercialización nacional e internacional. 

(5) La Participaci6n de la lndu!;tria SidcrQrgica Nacional c11 la 

producción Mundial de Acero se incrementó como rcsulta<lo de unu 

elevada tasa de crecimiento (8\ anual), entre 1970 y 1YBI, SllllC 

rior a la de la Economla (5,7\ anual) y a la de la Industria Sidc­

rfirgica a nivel mundial. El alto crecimiento de la Industri:1 a ··· 

partir de 1977 hasta 1981. se debe tanto a Ju elevación de la tusa 

de crecimiento de la economía como a la puesta en opcraci6n del 

proyecto de SICARTSA, entre 1960 y 1979, su participación en el 

PJB del sector industrial, paso de 3.5 a 4.2t, 

P.téxico se sitúa entre los primeros 20 países productores de · 

TóJVease 
(4) Las empresas integradas realizan un proceso productivo completo, 

comprende desde la exploraci6n, explotación, conccntrnclón, ·-· 
reducci6n, aceración y laminación hasta la elaboración del pro­
ducto final, 
Las empresas semi-integradas cuentan con lo5 procesos de acc -­
ci6n y laminaci6n. Las relaminadoras solo con el de lan1lnaci6n. 

· N del A 
(5) O.P. CIT. Bolctin No. 1-12-84 
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acero en el mercado mundial, con una producci6n en 1982, de 

7,048 millones de toneladas y en 1983, con una participaci6n de 

6,948 millones de toneladas. 

En Latinoamérica ésta cifra solo es superada por Brasil ~uyo 

monto entre 1982 y 1983, fue de 12.9 y 14,6 millones de tonela --

das respectivamente. 

(6) La Industria SiderQrgica Mexicana tiene una capacidad insta!~ 

da de 10.9 millones de toneladas de acero correspondiendo al Gru­

po. Paraestatal SIOERMEX el 62\, las empresas integradas privadas· 

llYLSA y TAMSA, contribuyen con el 20\ mientras que las empresas -

semi-!ntcgradas privadas participan con el restante. 

Las empresas integradas controlaron en 1984 el 86\ de la pr2 

ducción de acero correspondiendo al sector público integrada" el -

61.5\ y al sector privado integrado el Z4.5\. 

Las empresas del Grupo Sidermex: AHMSA, SICARTSA y FUMOSA, 

participaron con el 35,0\, 15.0\ y 11.S\ respectivamente, de la 

producción nacional de productos siderúrgicos, HYLSA, contribuy6 

con el 19.5\, TAMSA con el S\ y finalmente las empresas scmi-int~ 

gradas participaron con el 14\. 

Durante 1970 · 1983, la producción nacional de acero no ·· 

respondió con flexibilidad a los dictados de la demanda, ocasio ~ 

nado en gran parte por el enfoque netamente doméstico que se le 

ha <lado a la producci6n nacional, no previendo adecuadamente los 

·c·Tv1'-iiSc 
(b) 0.1'. t:JT. 8olctl:n No. 1-10-85 
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fuertes crecimientos de la economía durante la década de los --

70' y principios de los 80' teniendo como consecuencia un incr~ 

mento en las importaciones del sector durante los últimos afias. 

(7) El consumo nacional aparente de productos siderúrgicos en el 

periodo 1970-1983 creci6 a una tasa media anual del 41 (Planos -

3.8\, no planos 4.7\ y tubos sin costura 1.61). Sin embargo este 

consumo enírent6 una drástica reducci6n de 1981 - 198Z, del ar -

den del 24\, llegando tan s6lo a 6.3 millones de toneladas en -­

este último afio. De esta manera en el período de 1971-1981, la -

tasa media de crecimiento experimentada fué del I0.6: (8) ll'lanos 

9.5\ no planos 12\ y tubos sin costura 6.61). 

El nivel del consumo nacional aparente que se alcan:ó en --

1981, significó cerca de 8.5 millones de toneladas en relación a 

una producción de 7,6 e importaciones por 4.8. 

(9) Las exportaciones en 1981 pr&cticamentc insignificantes con -

un monto de alrededor de 50,000 toneladas de productos utahoraJos, 

la gran mayo ria de esta cantidad se exportó a nstados Unidos. 

T~ 
(7) O.P. CIT. Boletín No. V-1-85 
(8) El consumo nacional aparente está consideru<lo por la proJuc · 

ci6n nacional más las importaciones menos las exportaciones. 
Productos planos: Lámina en caliente, lámina en fria, plancha 
o placa y hojalata. 
Productos no planos: Las barras, alambres y corrugados, rieles 
y perfiles, 
Tubos sin costura: se llaman así porque se hacen por medio de 
moldes. 

(9) O.P. CIT. Boletín No. 11-06-84. 
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La producción se Incrementó de 3.9 a 7.5 millones de toneladas entre 1975 y 

1981 respectivamente, para 1983, se registró una carda en la producción con 

respecto a 1982. 

En 1983 y 1984, el decremento en el consumo nacional aparente obligó a las_ 

plantas siderúrgicas nacionales a exportar el excedente de su producción, PI!_ 

rano contraer aún más la producción, evitando asr un colapso en su planta -

productiva; 

(10) Las importaciones de los productos siderúrgicos en México se tncreme!!_ 

taron notoriamente durante el ano de 1984 respecto a las del ano anterior llJ!. 

pulsadas por el rápido aumento de la demanda Interna y en especial por la - -

mayores facilidades para la Internación de productos necesarjos destinados a 

reactivar In planta productiva de la industria. 

El volumen total de productos de acero ascendió a 956, 000 tona. supertor·en_ 

93.9')¡, al Importado el ano anterior. No obstante este volumen apenas se ace!: 

ca a los alcanzados 'Sntes de 1980 superiores a 1.2 millones de tona. 

(11) La deuda de la Industria Siderúrgica experimentó una tendencia creciente 

de 1978 a 1982, pasando de 2,543.2 a 3,595 millones de dólares respectlvame!!. 

te, se destaca una ma~r participación en la deuda de corto plazo sobre la de 

lar~ plazo, toda vez que mientras que la misma Influía en el 253 del total -

para 1978, para 1982 se --------------------------~----------------

(') Véase 
(10) Nacional Financiera (NAFINSA). El ~ercado de Valores No. 17 

Abril de 1985 P. 42 
(11)0.P. CIT. Informe anual 1985. 
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incrementa a 53\. 

La relaci5n en la participaci6n en la deuda glubal entre la 

Industria Integrada Paraestatal y la Privada es de 84\ contra 16\ 

en 1978, para 1982 se modifica al 58\ para el primer sector)' al 

42\ para el segundo. 

De los dos sectores examinados el privado es el que observa 

mayor incremento en la deuda a corto plazo, representando ésta -­

solo el 5.2\ en 1978, pero en 1982 se eleva a 28.6\. 

Otro elemento que determina las finanzas de todo el sector, -

es el peso de los inventarios sobre su activo circulante, integr~ 

do el mismo, con el 51 y el 45\ entre 1978 y 1982 respectivamente, 

En 1979 y 1981 se le otorgó crédito a la Industria Siderúr 

gica, éste, no rcflej6 en ella, creci~icnto en el PIB para 1982 

y 1983, como resultado de la crisis ccon6mica nacional por probl~ 

mas estructurales en la industria acentuadas por la primera. 

Las ventas de las empresas integradas disminuyen entre 1978 

1982 debido a la contracci6n de la demanda nacional, en consecuen­

cia las utilidades han descendido notablemente. 

En este rubro las pérdidas más destacadas se observan en 1978 

y 1982. 

Entre las principales causas de las pérdidas registradas se -

encuentran el elevado costo de producción, el comportamiento aseen 

dente de los gastos financieros y gastos de operaci6n. 

De los anteriores rubros destaca el creciente pago de intc -­

reses por servicio de la deuda, las pérdidas cambiarlas a raíz de 
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la devaluación del peso y la insuficiente generaci6n de recursos. 

La Industria Siderúrgica Mexicana tiene relaci6n con la Poli 

tica Económica del Estado Mexicano.y también con la Política de 

Precios de la Industria Siderúrgica a través de In Ley Orgánica 

de la Administración Pública Federal¡ de la Ley sobre Atribucio 

nes del Ejecutivo Federal en Materia Económica que en el Capitulo 

111 les hablaré más ampliamente, y en su reglamento el que dcfi · 

ne los términos en que debe llevarse a cabo dicho control de pre· 

cios y establece como mecanismo la revisión de costos de produc · 

ción. comercialización y distribución; los que podrán efectuarse 

por empresa o por actividad industrial a través de un tratamien 

to especial, cuando por los comprobantes de producción o ventas 

o por la rcla~i6n entre empresas y costos, asi se requiera. , 

1. 3 Comportamiento de los precios de lámina galvanizada en ~·l 

período 1983 1984. 

llaciendo un análisis de los precios de lámina galvanizada -

en 1983 - 1984, aumentaron en 1983 91.43\, en comparación con el 

Indice Nacional de Precios al Productor 80.ZI (INPP) y con el 

Indice Nacional de Precios al Consumidor 80.8\ íl.N.P.C.) se 

observa que están más altos dichos precios con respecto al INPP 

e JNPC en 6.23 y 5,881 respectivamente. 

Hn 1984 aumentaron 96.491 comparando el I.N.P.P. e I.N.P.C. 

estos precios están por arriba de dichos indices, en 22.69 y --

23.42\. respectivamente. 
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Observamos que e1 incremento en los precios autorizados 

tanto en 1983 y 1984 por la Secretaria de Comercio y Fomento In­

dustrial (SECOFI) a través de la Dirección General de Precios son m~ 

yores·, debido a que las empresas fabricantes de este producto comprobaron ª.!!. 

te ésta, aumentos en sus costos totales por arriba del I.N.P.P.­

e 1.N.P.C. y también tomando en cuenta que durante estos a~os t~ 

vieron inversiones estas empresas (Ver cuadros 1-1, 1-?. 1-3 y -

grAficas 1-B y 1-C en las p.p. 1,5 - 50 ) . 

El cuadro Nol.-1 .nos muestra los precios de Hmina 9a lva-

nizada en 1983 1984 asi como el incremento que tuvieron en los 

meses de enero a diciembre de estos a~os. 

El cuadro No. 1-2 significa 

El indice nacional ·de precios al productor se obtiene prg 

babil1sticamente a través de una muestra de 1,500 empresas; en és­

tas se encuentran representadas todas las empresas del pais. 

Esta selección de la muestra se realiza a nivel de cada una 

de las distintas clases de actividad económica, tomando como base­

el marco directorio de empresas realizado por el Banco de México y 

la Secretar1a de Programación y Presupuesto. 

Pata determinar el grupo de productos especificas a coti­

zar en cada empresa, es necesar1o determinar cuales son las dist\n 

tas presentaciones de los productos que ofrecen cada una de las em 

presas del indice. Esta información sirve para seleccionar, utill 

zando el criterio de probabilidad proporcional a la Importancia de 

las ventas, una muestra de 6,000 art1culos espec1f1cos cuyos precio~ 
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serán recolectados mensualmente. 

El cuadro Nol-3 significa: 

El índice de precios es un indicador que mide el crecimiento 

promedio que sufren los precios de ~os bienes y servicios a tra -­

vés del tiempo. Sirve para medir la inflación. 

El Banco de México inició en 1927 la elaboraci6n de índices -

de precios. A partir de entonces ha mejorado continuamente los 

métodos <le elaboración de los índices. Asi mientras en 1927 el in· 

dice se calculó con los precios mensuales de 16 artrculos en la 

Ciudad de México, para elaborar el índice actualmente se rccopi 

lan cada mes 90,000 precios en 35 ciudades del país. 

Los 20 productos genéricos en los que más gastan las familias 

mexicanas son: Alquiler de vivienda, autom6vil, bistec de res, , __ 

restaurnntc, leche pasteurizada, gasolina, autobú5 urbano, toY.ti -

lla, huevo, cantina, refrescos embotellados, servicio doméstico,-­

clcctricidud, hoteles, gas dom6stico, aceite vegetal, pan dulce, -

loncl1eria, detergentes y pollo entero. 

El índice nacional de precios al consumidor mide el crcci 

miento promedio de los bienes que consumen las familias mexicanas. 

La información necesaria para la claboraci6n del índice de -

precios debe ser obtenida mediante una secuencia de muestro (de 

ciudades, t.le gastos, de productos, de tipos de lugar de venta )' 

tlc precios), Por cito, una gran parte de las actividades realiza­

<lns poro establecer el sistema de indices estuvo orientada a di -

sefiar y establecer esta secuencia de muestras. Como consecuencia 
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de lo anterior, cada mes es necesario recolectar 90,000 precios 

en 14,000 establecimientos comerciales, localizados en 35 ciuda­

des del país. 

Los recopiladores de precios visitan directamente los esta­

blecimientos comerciales y obtienen el precio al que se esta --­

ofreciendo el artículo al consumidor incluyendo impuestos. Los -

precios de los alimentos se investigan semanalmente, por su itl-­

ta movilidad, especialmente en el caso de productos perecederos. 

Se ha dicho y se sigue diciendo a diario 4uc los incrementos 

sefialados por los indices no son los reales; probablemente porque 

se están refiriendo a su canasta de consumo popular o porque se -

basan en los registros que en su memoria tienen de algunos pre 

cios lo cual es muy normal: por ejemplo a diario escuchamos el 

comentario ¿ te acuerdas cuando los coches valían 30,000 pesos 

Io que muchas veces no recuerdan con precisión son las fechas -­

exactas en que eso succdi6 y el tiempo es un factor fundamental 

en la elaboraci6n de un índice de precjos. 

1.4 El Funcionamiento del Sistema de Control 1lc Precios. 

El Sistema de Control de Precios se realiza a partir de 1950 

de acuerdo a la Ley Sobre Atribuciones del Ejecutivo Federal en -

Materia Económica del 30 de diciembre de 1950. 

En 1974 se empezó a realizar dicho control a través de cstu · 

dios técnico-econ6micos para modificación de precios. La cnc~1rga­

da de llevarlo a cabo es la Secretaría de Comercio y Fomento In -
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dustrial a trav6s de la Dirección General de Precios y el funciona-

miento es el siguiente: 

Las empresas presentan su solicitud de modificación de pre -­

cías, indicando los períodos de estudio (12) presentando su formu­

lario F.P.0./78 (Fijación de precios oficiales) que contienen los -

costos de operación de la empresa, con sus respectivos comprobantes, 

como son: Materias primas, mano de obra, gastos de fabricación. 

gastos de venta, gastos de administración y gastos fina11cicros. 

estado de resultados, estados financieros dictaminados por su Con -

tador Pfiblico Independiente, datos de producción, cxportaci6t1 e im· 

portación y se somete a tratamiento especial en el capitulo 111 

les voy a hablar ampliamente. 

Se hacian 4 o 5 revisiones al ano, actualmente el Sistema <le · 

Control de Precios es otro, el nuevo Sistema se implementó, <lebi<lo 

n que las empresas recibían incrementos rezagados en su producto 

y esto no les pcrmitia sanear su situación fin:1ncicra, ya <1uc r~ 

percutia en sus costos de operación, por la inflación y el dcsli 

zamiento del peso frente al dólar. 

El Sistema que se lleva actualmcwtc es el "Sistema Je Hcg is · 

tro Controlado de Preciosº (SIRECOP) que en el capítulo IV les --­

hablaré acerca de este sistema. 

La lámina galvanizada quedó sujeta n control de precios en 

octubre de 1974, en noviembre <le 1975, las empresas: lndustrias 

"(")--vcase--
( 12) Me refiero a las meses que la empresa esta solicitando incre· 

mento en su producto ejemplo: cncro-abril/85, el sigujcntc -­
sería abril-junio/SS y asi sucesivamente. 



Montcrr.ey, S.A., Acerozinc, S.A., La Florida, S.A., presentaron 

su primer formulario. Posteriormente en enero/SO se fusjonaron --

Acerozinc, S.A. y la Florida, S.A. como resultado <le esta opera -

ci6n qucdu la empresa Galvak, S.A. 

Actualmente la actividad industrial de Lámina Gnlva11izada -

se encuentra integrada por: Industrias Monterrey, S.A., Galvak.-

S.A. y Altos J1ornos de M6xico, S.A., las cu&lcs se encuentran en: 

Monterrey, N.L., San Nicolas de los Garza, N.L., en ~lonclova, 

Coah., respectivamente, 

M l.: S 

!:.:N~RO 

fLlll<t;jlQ 

;1ARZO 

/\tlRlL 

H/\YO 

JUNTO 

JULIO 

AGOSTO 

:;1;1''1'11.:MBJU: 

1h:TllBRi; 

ilOV 1 l:MBRl: 

DI r. 1 t:i11<RL 

CUADRO No. 1 - 1 

PRECIOS DE lAHINA G\LVA!IIZAIYI 1983-1984 

1 9 8 3 1 9 

PRE C I O i IN CREMEN PRECIO 
TO 

1 
1 50,336.00 o 96,359.00 
' 
1 55,370.00 10 132,686.00 

1 74,339.00 34. 26 132,686.00 

1 74,339.00 o 132,686.00 
1 74,339.00 o 139,679.00 
: 

74,339.00 o 13~,679.00 

' 74,339.00 o 139,679.00 

74,339.00 

1 

o 139,679.00 

77,015.00 3.60 156,245.00 

94,128.00 22.22 189,338.00 

96,359.00 

l 
2.37 189,338.00 

%,359.00 o 189,338.00 

91. 43 

8 4 
·' 

i INCRE--
:1 E ºN T ( 

o 
37.70 

o 
o 

5.27 
1 o 

o 
o 

11. 86 

21.1;; 

'J 

ú 

%.4~ ~~-:-~--~J ____ -----::---
ruEN 1 l.: t;LABOR/\CION PROPIA Ell BASE A LOS DATOS DE LA DJREC:CIOll 

Gt;llt;RAL Dt; PRECIOS ( SECOFI l 
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CUADRO N•1 • 1 - 2 
INDICE NAC!Otll\L DE PF:CCIOS Al PF:ODUCTOF: 19&3-l 904 

1 9 8 3 I 1 9 & 4 I 
1. 1 I 1 
------~------------------------------------------ ------------------ I 

M C: :i I l: l'!EtlSUAL 1 !: J\CU::ULADO I l: MENSUAL 1 i ACUl1ULACO l 
I I 1 l l 

ENCRO 1 16-2 l 16.2 l 9. l 9 l 
rct:~CRO l 3.9 l 20.e l ~-E. : 1s.o l 
MAR:O I 4.() l 2t..6 l 3.9 1 19.6 I 
AeRlL l t.-2 l ::;.i.s 1 3.7 I za.o 
1':11\'0 1 4.3 : 40.3 1 ~-9 l Z7·6 
JUNIO ¡ .:i.o l ,:::.e I 4.2 I ::;2.9 
JULIO l 4.3 I S~.t I 2.1 l ::s~ .• s 
AGOSTO I :;.s I ,.1.c 1 2.0 1 3~-~ 
!lEPTIEl'IBl:EI 2·1 1 61·1 1 3,.3 l 43.9 

I OCTUCRE 1 z.s l 65-2 1 4-1 I 49.8 
I llOV I El'lllr-E I :5·6 l 7-:, • .:t I 2.9 l 54.2 
1 OICIEl'IERE · ¡ :5·0 I eo.:z 1 ::;.9 1 6().¡:s 
1 1 I l 
l I I l 

rucNTE ELAt:ORAC!ON PROPIA Ell BASE A LQS O.O.TOS DEL E:l\NCO DE MEXICO 
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CUADRO NO· 1 - 2 
INDlCC NACIOU/\L oc: F'RCCIOS Al. PRODUCTOR 19C3-lCJC.o1 ------------------·----·-------- ----· ---------- --·----------· ------·--

l 9 e ~ ') e 4 
1 l I 1 
-- .. -··- - ------------------------ - - --- .. ------------ ---------------- - -- I 
I M e s I n t"f(l'l~UAL :i: l\CU:füL.ADO I :i: MENSUAL. I :i: ACUMULADO I 
1 1 I l 1 

ENCllO 1 1(..2 11;..2 1 9. I ? I 
l f"CIJf.lCRO I 3.9 :::o.e: l 3-6 15.0 l 
I MAR~O I 4.0 21;..6 ¡ 3.? 1 19.6 I 
l AllRlL 1 (,.2 ~-3 l 3.7 I :z4.o I 
I i"'A\"I) I 4.3 ..io.~ l 2.9 I 27-6 1 
l JUNin 1 4.0 ~:::.e l 4.2 l ::2.9 I 
l JULIO l 4.3 !::'::·l l 2.7 I :!,,; •• ~ I 
l AGOSTO 1 ;:;.e 37.0 l 2.0 I ;:;9.;: 1 
I CEPTICMCREI 2.1 61 ·Z I ~-3 I i.13.? I 
l OCTU!)R[ I 2.5 (.~·--2 l 4.1 l 49.e l 
I NOVIEMBRE I 3.1;. 7.:, ... 1 1 z.? l 34.;: l 
l OICIEMllR[ · I 3.0 eo.z l ;:.9 ¡ •. 0.13 1 
I I l l l 
l l l l 1 

ruc:-.:rc : ELADCRACION PROPIA EN llA!::C A LOS DATOS DCL lll\NCO DC NEXICO 
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CUADRO NO. i - 3 
INDICE NACIONAL oc PRCCIOS AL CONSUMIDOR 19e3-!9e4 

I 9C~ '904 
1 ¡ 1 
--'--------- -··-------------------·-- ----------- ---------- -·--·---------- I 

M C S 1 " MENSUAL 1 :: ACUrlULAOO I :: MCNCUAL 1 " ACUMULADO I 
I 1 I I 1 I 
I cm:r.o I 10-9 I 10·9 I 6-4 ¡ 6-4 1 
I l'EE•RCRO· I 5.4 I 16·6 1 5.3 1 1:::.0 ·¡ 
1 M~~zo I a.e 1 22·~ I 4.3 I 1~-$ I 
I ADRIL 1 6·~ 1 ;:;0.2 I 4.3 I :;:1.c ¡ 
l MP..\~o 1 4.3 l ~5·9 I 3.:; I 2s.e I 
1 Jur:io 1 :::..e 1 41.0 .1 :::..6 1 ::o.4 1 
J .JULIO l 4.? I 40·0 I ~.3 I 3.:,.7 I 
I Anocro 3.9 1 s:::.c I 2.0 1 ~e.s 1 
I SErTICMBREI 3.1 I 50·3 I 3.0 I az.6 I 
l ·OCTUDRC I ~.3 I (..3.7 I 3.~ l 4·1.E.. I 
I NOVtEMllRE t 5.9 t 73.4 t 3.4 1 5:;:.7 1 
I DICIEMDRC I 4.3 t eo.e I 4.:;: t 59.2 1 
I t t t I I 
I I I 1 I 

FlJENTC : CLADORACION PROPIA EN BASE A LOS DATOS.DEL BANCO OC MEXICO 
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CAPITULO 11 

ANALISIS DE LOS JNSTRUMEN10S DE POLIT!CA EC:ONOMICA RELACIONA 
oos C.ON CA INDUSTRIA SIDERURG!GA. 

2.1 Comportamiento de los precios de lámina galvanizada en el período de 

1984 - 1985. 

Haciendo un análisis de los precios de lámina galvanizada en el período 

1984 - 1985 .• 

(13) Los precios de ldmlna galvanizada en 1984. 

Lós precios de este producto aumentaron en 1985 39.463 en compara­

ción con el Irxllce Nacional de Precios al Productor 61, lOX, (l .N .P.P.) y con 

el Indice Nacional de Precios al Consumidor 63. 70}¡, (l .N.P.C.) 

Se observa que estos precios están por debajo del l .N .P.P. e I .N .P.C. 

en 15. 52 y 17. 38% respectivamente. 

(Ver cuadros 2-1, 2-2, 2-3 y gráfica 2-A en las p.p. 

Los cuadros 2-1, 2-2 y 2-3 oos muestran que significan. 
(Ver. p.p. 41 - 42 > 

( 1 ) Véase 
(13) Los precios de 1984, se mencionan en el capnulo l. (N. del A.) 
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2.2. Política Económica del Programa Nacional de Fomento Industrial 

y Comercio Exterior (PRONAFICE) aplicada a la Siderurgia. Se -

cretarfa de Comercio y Fomento Industrial. 

(14) En el Marco del Programa Nacional de Fomento Industrial y Co -

mcrcio Exterior (l'RONAFICE), se prevecn polítjcns que inciden dircc 

tumcntc en el Comcrclo Exteri~r: Raciona1izaci6n de la Protccci6n,-

Fomento a las Exportaciones, Franjas Fronterizas y Zonas Libres y -

Negociaciones Comerciales Internacionales. 

Política de Racionalización de la Protección. 

Esta política se centra fundamentalmente en sustituir importa-

cienes de insumos y productos siderCirgicos en forma creciente y sclc~­

tiva. De manera complementaria se enfocar§ a aumentar la oferta de -­

insumos y productos si<lerargicos nacionales, de tal manera qu~ sntis-

fagan la demanda interna en todas sus variedades y calidades •. 

A<licjonalmente, se buscará sustituir el permiso previo por el 

arancel como inst:rumento de protccci6n en forma selectiva, a medida 

t¡uc se eleven los niveles de eficiencia de la Industria Siderargica. 

l.a finalidad principal de la política debe ser el fomento a la 

oferta de insumos y productos siderúrgicos nacionales In racional.i_ 

zación selectiva de In protccci6n para la importaci6n de cada insumo 

y 1>r0Jucto sidcrGrgico. 

J~as medidas de racionalización de la protecci6~ para insumos y 

producto~ siderúrgicos coadyuvarán a asegurar el mercado a la pro -· 

Jt1c~i6n 11acionaJ e incrementar el nivel de eficiencia de la planta -

T•T VG<c ·-·-·-· 
{14) c:ámara Nacional de la Industria del Hierro y el Acero. 

Gerencia <le Análisis y Evaluaci6n Econ6mica. 
J•ro~rama J11tcgral de Dcsnrrollo de In Industria SiderGrgica. 
(Anteproyecto para discusi6n). Afta Pub. 1985. 



productiva. 

Política de Fomento a las Exportaciones. 

Se fomentará selectivamente la oferta de productos siderúrgicos -

no tradicionales de mayor valor agregado que presenten ventajas com-

parativas para competir en el comercio exterior. Este fomento se -­

realizará mediante financiamiento integral que comprenda des<lc la -

etapa de estudios de prcfactibilidad del proyecto hasta la comer -­

cializaci6n del producto. Asimismo, se fomentará la exportación --­

utilizando la capacidad ociosa existente en las empresas sidcrúr -­

gicas, negociando acuerdos de apoyo del gobierno federal contra com 

premisos de exportación por parte de las empresas. 

A corto plazo, se pretende la búsqueda de nuevos mercados de ex­

portación de los insumos y productos siderúrgicos actualmente exce­

dentes que por un lado contribuyan a ampliar las alternativas, la -

exportaci6n y por otro, que la repercusión por medidas protcccionis. 

tas de otros paises, afecten en lo minimo a la cconomia nacional. 

La diversificaci6n de productos siderúrgicos contribuirá a la c_s_ 

trategia para lograr aumentar las exportaciones, asimismo se apoya­

r.A la fabricación de productos, en los cuales ya exista tccnologfn­

propia asimilada y calidad compatible a normas internacionales. 

En el mediano y lareo plazo, el prop6sito es contar con una am 

plia variedad de productos siderúrgicos con mayor valor agregado, 

incluyendo piezas forjadas y fundidas, ciertos aceros especiales y­

nucvos productos de aleaciones complejas. 



Política de Franjas Fronterizas y Zonas Libres. 

Su política; promover el desarrollo de pequeñas y medianas empre­

sas siderúrgicas, que utilizen las franjas fronterizas como plata -­

forma de exportaci6n, abastecimiento al mismo tiempo al mercado ---­

fronterizo y fomentando su intcgraci6n económica con el resto del -­

país. 

En el corto y mediano plazo, se buscará desarrollar empresas rcl~ 

minadoras que tengan funciones de distribuidoras de productos si<le 

rúrgicos, exportando productos tradicionales que ya se producen en el 

país y cuya tecnologia es propia o ya está asimilada. 

En el largo plazo, una vez que las empresas avancen en su proceso 

de comercialización internacional, se pasará a la cxportaci6n de pr~ 

duetos complejos fabricados con tecnologías de_ punta, buscand6 in -­

corporarsc a las corrientes comerciales producto de la rcconvcrsi6n­

industrial de los países avanzados como Estados Unidos. 

En virtud de lo anterior, se fomentará ampliamente a los peque -­

nos y medianos productores siderúrgicos para que se establezcan en -

las franjas fronterizas del país, principalmente del norte, y pro -­

Juzcan entre otros los siguientes productos: piezas forjadas, alam 

brc de pfias, cable, telas y enrejados, conexiones, accesorio~ para 

tubcrin, clavos, grapas, tornillos, remaches, cadenas, recipientes 

cilindros, tanques, tapones, aceros especiales, piezas de fundi -·-· 

ción, aleaciones especiales y supcraleaciones. 

Para efecto de promover la Planta Siderürgica en las franjas fron 

terizas, se considerarán como centros motriczs de exportaci6n las · 



ciudades de Mexicali, Ciudad Juárez, Piedras Negras, Nuevo Larcdo, 

Reynosa - Río Bravo, Matamoros, Tapachula y Chetumal, así como el -

Corredor Industrial Sabinas - Ciudad Anáhuac. 

Asimismo se buscará una adecuada comunicación con los centros -

motrices de impulso industrial selectivo, ubicados en: Hermosillo,­

Chihuahua, Saltillo y Linares, para complementar la oferta del con­

sumo de la poblaci6n fronteriza y de las industrias de cxportaci6n 

que se establezcan. 

Adicionalmente, se permitirá la importación libre de impuestos, 

de maquinaria, equipo, insumos y refacciones, que no se produzcan -

en el país, cuando se acojan al Decreto de Industrialización Je ln 

Franja Fronteriza. 

Politice de Negociaciones Comerciales Internacionales. 

La política de Negociaciones Comerciales Internacionales prctcn 

de la organización del comercio exterior de los insumos y producto~ 

siderGrgicos mexicanos, generando acu~rdos bilaterales y m~ltilate 

rales, donde queden negociadas todas las posibles trabas aranccla 

rias 1 que impongan otros pafses a los insumos y productos sid~Túr 

gicos nacionales. 

Al corto plazo, s·e pretende solucionar adecuadamente los prohl~ 

mas que se han presentado, respecto a la aplicación de impuestos ca~ 

pensatorios y cuotas a los insumos y productos siderúrgicos mcxica -

nos, buscando alcanzar negociaciones mfis justas y compensadas. Se -­

buscar4 ampliar el campo de las negociaciones mediante la utiliza--­

ci6n de modalidades de comercializaci6n como son el trueque y el --­

intercambio compensado. 
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Asimismo, lograr una sistcmatizaci6n de las importaciones y 

exportaciones siderúrgicas, permitiendo al industrial contar con 

una informaci6n veraz y oportuna de productos y mercados, mediante 

la creación de una comercializaci6n siderúrgica común. 

El Comité Exterior <le Insumos y Productos Siderúrgicos, debe· 

rá estudiar y proponer soluciones a los problemas de proteccionis­

mo internacional por medio de negociaciones bilaterales con los 

paises industrializados, en especial con los Estados Unidos. 

Complementariamente, buscará diversificar mercados de cxpor -

taci6n mediante negociaciones mul~ilatcralcs seleccionando los --­

productos y mercados propios para una comercializaci6n normal y -­

aquellos susceptibles de comercia1i:arse mediante la vía del :----­

trueque, tratando de lograr, ante todo negociaciones intcrnaciona -

les más justas y compensadas. 

2.3 ltcpcrcusiones de la Politica de Precios de la Industria Sido --­

rúrgica Mexicana. 

(15) Los ajustes en el precio de los productos siderúrgicos han---­

impactado los costos de aquellas actividades cconlmicas que uti:i 

zan este tipo <le bienes como insumos. En~re las actividades indus 

triulcs nfecta<las por los aj11stcs en el precio de los productos si-­

dcrúrgicos se tiene a la Industria A.utornotri:, a la lndu:.;trla de la 

Construcción y al sector Metal Mecánico en general. 

r~r;vg-f~c~;;~-1~;-;ercado de Valores. No. 17, Abril 1985. p. 403 
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Analizando el impacto de los precios del acero, en las ac-

tividades industriales que lo consumen más, como son: envases -

de hojalata, estufas de gas, estufas de petróleo, parrillas --­

eléctricas. (ver cuado No. a - '1 en in P. 61 ) 

El cuadro No.2-4nos muestra las repercusiones que caus~ -­

al aumentar el acero, en las diferentes actividades industria -

les m4s importantes que la utilizan como insumo para la produc­

ci6n de sus diferentes productos de cada una de estas activida-

des. 

En este cuadro estoy tomando en cuenta los aumentos de --

89. 70\ al acero, estos aumentos contemplan los meses de enero 

septiembre/87 otorgados a la industria siderúrgica a trav~s de la 

Direcci6n General de Precios (SECOFI). 

CUADRO No. 2 - 1 
PRECIOS DE LAMINA GALVANIZADA 1985 

M E s p R E e I o i INCREMLNTO 
ENERO $ 189,338.00 IJ 

FEBRERO 191,440.00 1.11 
·-··--

MARZO 191,440.00 a 
ABRIL 108,287.00 s.~o 

MAYO 208,287.00 o 
JUNIO 208,287.00 o 

JULIO 208,287.00 o 
AGOSTO 217,868.00 4. 60 
SEPTIEMBRE 217,868.00 o 
OCTUBRE 244,034.00 17.01 

NOVIEMBRE 244 ,0311.00 o --DICIEMBRE 264,045.00 8.20 --
T o T A L 39.4fii 

fUENTE: C:laboraci6n propia en basP. a los datos de la Dirección 
General de Pr~=ios (SECOFIJ 



___ 2. __ L_L 

M E S M E N S U A l. ACUMULADO 

ENERO 8, 10 8. 10 

rr.n•or,,,... , <n rn nn 

u •H•n 
' '" , on 

ABRii. 3. 10 18.40 

HAYO z. 80 z 1. 70 

JUNIO 1. 90 24.00 

JULIO 3, 80 ZB.70 

AGOSTO 5. 90 36. 30 

r"rn .... ~ .-:•.•n1.or. ? nn rn ?n 

OC.TlJDl>r. 4. 10 45 o< 

NOVIEllBRE ~. 60 52.70 

DICIEMBRE s. 60 61. 1 o 

iuENTl:: tlabornción propi:i en base a los elatos del Banco Je 
Héx .. o 
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l!'IY_LG_E NACIONAL DE PRECIOS AL CONSUMl~O_i!_ 

.L .. LJL..i.... 

~I E s M E N .s u A L ACUMULADO 

ENERO 7. 40 7. 40 

i::r:nr.~:un 4 10 '1 . 90 

MARZO 3. 90 16 .zo 

ABRIL 3. 10 19.BO 

MAYO 2.40 22. 60 

JUNIO 2.50 25.70 

JULIO 3. so 30. 1 o 

AGOSTO 4.40 35.BO 

SEPTIEMBRE 4.00 31. zo 

OCTUBRE 3.80 46.57 

)10\f!EllBRE 4, (l(I 53.31 

lllCI[)JBRI: b.BU l>3. 70 

FU!:NTI;: J:Jabor<11.:ión propi;i en h:1sL.• a los Jato!'> Jcl Hunc.:o Je ,, 

60 
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CON LOS ---
p lt o u u c T U PAkT. F.N EL COSTO -~oTAL TOTAL AUMENTOS AUTORIZA-

DE 
DlkJ:CTO· 1 NDI RECTO 

( ll ( 2 1 ' 
. ··--··- f1' r.c::: 13 19 

~"' '"'"'"- 13 19 

BICICLETAS 18 23 

REFH 1 GERAIJORES 12 19 " 
ESTUFAS DE GAS 25 33 

ESTUFAS DE PETROLEO Zfi ' 
• ..,n • 

LAVADORAS 19 "· 
MAQUINAS DE COSER 14 21 

L 1 CUADORAS 17 14 

PLANCHAS 12 ' " ....... • rr'T'l}f,.. oro 27 20 

rA1 r.,.,.,..ART\h1:C' ni:: r•r 25 25 

ENVASES DE llOJALATA 43 1 1 .. -
(1) Para los costos directos se tomó el 100~ de .la· participación <lcl costo total. 
(2) Para .los costos. indirecto:; el 50't (16) 

ENERO-SEPT/87 
IJE 89.70\ 

11. 21 

11. 21 

18. 39 

1Q 'º 
26. 02 

?,I ? ... 

?n 1 n 

" "· 
18. 39 

? " 
?:S 1? 

22.43 

-:.o e .. 

FUENTE: t;J•nhoracíón propia en base a los ,!atas Je ln Uircc. Gral. <le Precios (SLCOPl) 
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CAPITULO N-2 3 

FE-UNAM-1989 ___ _ 
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CAPITULO III 

pL SISTEMA DE CONTROL DE PREC!._QS 

3.1 Ley Sobre Atribuciones del Ejecutivo Federal en Materia Econ6m.i_ 

ca. 

(17)El control oficial de precios se sustenta en el Artículo lB de 

la Constitución Política de los Estados Unidos Mexicanos, Ley Orgá 

nica del Artículo 28 Constitucional (25/VIIl/1934) y en la Ley So -­

brc Atribuciones del Ejecutivo Federal en Materia Econ6mica y su 

Reglamento publicado en el Diario Oficial de la Federación el 30 de­

diciembre de 1950. 

A partir de esta fecha se establece el control oficial de pre -­

cios sobre algunos productos importantes y cstrat6gicos de la econo-

mía. 

La Ley Sobre Atribuciones del Ejecutivo Federal en Materia Eco -

n6mica a la fecha ha sufri<lo algunas modificaciones con el objeto --

de adecuar los procedimientos a las condiciones cambiantes en nues · 

tro pais, la Gltima de ~stas fue el 30 de diciembre de 1982. Es pre-

cisamcntc cstn Ley, la que le conce~e nl Ejecutivo Federal, entre ·· 

otros las siguientes facultades. 

Imponer precios al mayoreo y menudeo y exigir que se vendan a 

precios que no excedan de los autorizados, las mercancías --­

o materias primas que se tengan en existencia. 

l~st:1blcccr prioridades y racionamiento de las mcrcancias. 

T"")Véase 
(16) Costo total: lis toda inversi6n necesaria para producir y vender 

un articulo. Costo Directo: Es el costo de la mat~rla prima y es 
cargad:1 directamente al producto. Costo Indirecto: Incluye todos 
los otros costos de fabricaci6n que no sean de material directo, 
ni mano de obru. Incluye otros gastos. (N del A). 
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Imponer restricciones a las importaciones y exportaciones 

cuando por necesidades de la economía nacional así se re ---

quiera. 

Esta Ley es pilar fundamental en Materia de Precio~, nos sefiala 

que todas las personas que realizan actividades industriales o comcI 

ciales y que se relacionan con la producci6n o distribución Je mcr -

cancias les será aplicada esta Ley. 

3.1.1 Acuerdo que establece los procedimientos para el trámite de -­

fijación de precios de los productos que se inditan. 

(15) Este Acuerdo. también refuerza a la Ley Sobre Atribuciones del • 

Ejecutivo Federal en Materia Econ6mica, el cual indica la forma Je -

desarrollar los estudios para fijación y modificación de precios, -­

menciona plazos para que la.:; empresas presenten su documentación y -­

resuelva la solicitud de incremento de precios. 

Su Articulo 1~ menciona en forma específica los Artí~ulos y ser· 

vicios que est&n sujetos a las solicitudes de fijaci6n o moJificaci6n 

de precios. 

En el 2~ se menciona que cuando exceda el incremento del costo 

total de 5\, la empresa podrá elevar en promedio l'os precios <le los 

productos que fabriquen, previa autorización de la SECOFI. 

El 4~ menciona que esta Secretaria, puede marcar los precios 

m5ximos de venta al p6blico, los distribuidores comerciantes al ma -

f"fVtiiiSc--
c 11) Secretaría de Comercio y Fomento Industrial. Análisis de lo lndus. 

tria Sidcr6rgica. Marco General para la flcxibillzaci6n en el Co11-
trol de Precios. Marzo 1987. 
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yoreo o menudeo podrán elevar los precios máximos de venta, en una 

proporci6n que no exceda del aumento que se autorizó al productor. 

En el 7~ se menciona que la Secretaría podrá distribuir los 

aumentos propuestos, de tal manera qpe resulten menores para los­

artículos de mayor importancia econ6mica y social. 

En su artículo 12ºestablecc, que se pucJcn fijar modalidades 

para empresas o act:ividades industriales a través de un "Tratamien­

to Espccial 11
, cuando por la composición de su producción o ventas·,-

o por la relaci6n entre ingresos y costos totales así se requiera, 

una de esas modalidades del "Tratamiento Especial" es el "Sistema 

e.Je Registro Controlado de Precios", que en el Capítulo IV les ha -­

blaré acerca de éste sistema. 

3. 2 ¿Qué es el M6dulo de Informaci6n Variable y de qué partes ... cons~ 

tu? 

El Módulo de Información Variable son los gastos que la empre ~ 

sa hace para la producción de sus productos y dichos gastos los pr_q_ 

scnta en la SECOFI, para hacer el análisis de sus costos para incr~ 

mentar el precio de su o sus productos. 

Estos nastos se presentan semestralmente y contemplan cifras N 

de ventas, aspectos financieros y de resultados del ejercicio fis­

cal en curso y estructura de costos totales de la empresa. 

f")Vfüe 
(18) Uirccci6n General de Precios (SECOFI). Sistema de Registro -­

de Precios. Afio Pub. 1986. 



6? 

3.2.1 Costos. 

(19) Son el valor adquirido por un bien tangible (producto) al incu­

rrir en el una serie de gastos. 

Los costos tienen dos acepciones básicas. 

La primera es la suma de esfuerzos y recursos que se h:in jnvcr1i 

do para-producir algo últil. 

J.;i segunda se refiere a lo que se sacrifica o desplazn, en lugar 

de Ja cosa elegida. 

Se divide en costos de producción y costos de dístribuci6n. 

1) Costos de Producción. 

Representa todas las operaciones realiudas desde la adquh1d6n 

de la materia prima hasta su transformación en artículo de co¡¡sun>o 

o de servicio integrado por tres elementos o factores que son: 

a) Materia Prima. 

b~ Mano de Obra. 

c) Gastos de Fabricación o gastos indirectos de producción. 

2) Costos de Distribución. 

f.stfi integrado por las operaciones comprendidas desde que el -· 

artículo. consumo o scTvicio que se ha terminado, almacenado, contrR 

lado, 1>oncrlo en manos del consumidor y son los siguientes: 

a) Gastos de Venta. 

h) Gastos de Admlnistraci6n. 

e) Gastos Financieros. 

C"Y Véase __ _ 
(19) Snstrfas, Marcos. Contabilidad ler. Curso Edi. ~sfinge. p.p. 9-JO 
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3. 2.1 Costos. 

(19) Son el valor adquirido por un bien tangible (producto) al incu-

rrir en el una serie de gastos. 

Los costos tienen dos acepciones básicas. 

La primera es In suma de esfuerzos y recursos que se han invcr1i 

do para producir algo últil. 

La segunda se refiere a lo que se sacrifica o desplaza, en lugar 

de la cosa elegida. 

Se divide en costos de producci6n y costos de distribución. 

1) Costos de Producci6n. 

~cpresenta todas las operaciones realizadas desde la adquisic16n 

de la materia prima hasta su transformaci6n en artículo de cousumo 

o de servicio integrado por tres elementos o factores que son: 

a) Materia Prima. 

bJ. Mano de Obra. 

e) Gastos de Fabricaci6n o gastos indirectos de producci6n. 

2) Costos de Distribuci6n. 

Estli integrado por las operaciones comprendidas desde que el - -

articulo, consumo o servicio que se ha terminado, almacenado, contr~ 

lado, ponerlo en manos del consumidor y son los siguientes: 

a) Gastos de Venta. 

b) Gastos de Administraci6n. 

e) Gastos Financieros. 

e ~"i ·ve-ase __ _ 
(19) Snstrfas, Marcos. Contabilidad ler. Curso Edi. Esfinge. p.p. 9·10 
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3.2.1.1 Materias Primas. 

{20) Materias Primas representan un elemento fundamental del costo-

tanto por lo que se refiere a su valor con respecto a la inversión-

total en el producto, cuanto por lo que respecta a la naturalc:a -­

propia del articulo elaborado ya que viene a ser la esencia del ---

mismo.; esto quiere decir, que sin materia prima no puede logrnrsc­

la obtenci6n de un articulo. 

En términos generales esto quiere decir: 

Materias Primas: Son todos aquellos materiales en estado natu­

ral o elaborado por otra empresa, que a través de sucesivas trnn$fDL 

maciones o combinaciones dan lugar a un producto nuevo y distinto. 

3.2.1.2 Mano de Obra 

(21) Es el esfuerzo humano necesario para la Lransformaci6n de la -­

Materia Prima. 

3.2.1.3 Gastos de Fabricaci6n. 

(22) Gastos de Fabricación.· Son los elementos necesarios, acceso -

rios para la transformaci6n de la materia prima, adcmlis de Ja mano 

de obra directa, como son el lugar donde se trabaja, el equipo, lns 

herramientas, la luz y fuerza etc. 

3.2.1.4 Gastos de Venta. 

(23) Gastos de Venta. Es el importe de todas aquellas cantidades •¡ue, 

durante el ejercicio, se hayan gastado por diversos conceptos, pero· 

"(') V6asc 
(20) Del R1o, Crist6bal. Costos I. Introducci6n al estudio Je la Col)_ 

tabilidad y Control de los costos industrialcs.Ed. UNAM 
cap. 111. p. 3 

(21) OP. CIT. CAP. I. p. 9 
(Z2) or. CIT. CAP. 1. p. 9 
(23) Sastr1as, Marcos. Contabilidad ler. Curso.Ed. Esfinge. p.83 
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siempre y cuan<lo estén directamente relacionados con las operaciones 

de venta de mercancias. 

3.2.1.S Gastos de Administraci6n. 

(24) Gastos de Administraci6n.- Representa el importe <le todos los -

gastos que durante el año tengan como finalidad mantener la buena -

administraci6n del negocio. 

3.2.1.6 Gastos Financieros. 

(25) Gastos y Productos Financíeros.- Es donde se ~grupan los ingre­

sos o gastos que se derivan del uso del crédito que el comerciante -

haga o del que otorga a sus clientes o bien, tambi6n en esta clasi -

ficaci6n se agrupan las utilidades o pérdidas en la compra- venta de 

divisas extranjeras asr como aquellos resultados que se obte~an -­

de la cspcct1laci6n con el dinero. 

3.3 ¿Que es el M6dulo de Informaci6n Fija y de qu6 partes se compo -

ne? 

El Módulo de lnformaci6n Fija se presenta en la SECOFI junto con 

el Módulo de lnfonnaci6n Variable únicamente, la diferencia es que -

ésto información se presenta una vez al afto, porque los datos son -­

anuales y comprende datos generales de la empresa, estadísticas de -

producción, ventas, comercializaci6n y el Estado de Resultados etc.­

ülchn información deberá ser actualizada durante los tres primeros -

n1cscs de cada 3ño. 

fi)-Vca$c. --
( 24) 01'. CIT. p. 84 
(25) 01'. CIT. p. 44 
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3.3.1 Proceso de Producción. 

Aquí se describen las etapas del proceso de transformación --

a que se sujetan los materiales que utiliza la empresa hasta obtc -

ner los productos terminados sujetos n control oficial de precios 

destacando los cuellos de botella o procesos iEsuficientes l,tt_1~ .afC!=_ 

ten a otros procesos o disminuyen la eficiencia de In producción y -

también s.c señala la obtcfición de otros productos co-pro<luctos )' 

subproductos cte. y en su caso el aprovechamiento de los dcsperdi 

cios. 

3.3.1.1 Capacidad de Producci6n (Anual). 

Contempla datos referidos a unidades de producción rclacio -­

nadas con el último afio del calendario. 

3.3.1.1.1 Capacidad T~Órica Instalada. 

Indica la capacidad de producci6n teórica instalada en fun-­

ci6n de 3 turnos diarios durante el ano. 

3.3.1.1.2 Capacidad Real Instalada. 

Indica la capacidad real instalada en función de los turnos -· 

que efectivamente pueda trabajar lo empresa. 

3.3.1.1.3 Capacidad Real Utilizada. 

Indica cual es el aprovechamiento efectivo respecto a la cap~ 

cidud m6xima real instalada. 

De ser el caso, se describen las razones por lus cuales cJicha 

capacidn<l máxima real instalada no haya sido utilizada totalmente y 
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est.irne en qué plazo podrtí hacerlo, nsi como las condiciones que se rcquerir5.n -

para lograrlo. 

3.3.2. Participación en el Mercado. 

Indica la participación porcentual que la producción de ln empresa tiene 

por cada línea de productos, dentro del mercado nacional, señalando la· partici­

pación de sus principales competidores. 

3.3.Z.1. Oferta y Demanda. 

Para cada uno de los productos controlados que fabrica la empresa se - -

indican las unidades estimadas de oferta y demanda nacional. 

3. 3. 2. 2. Exportaciones e Importaciones. 

Exportaciones: Si la empresa efectaa exportaciones, proporciona la em -

presa el volumen de éstos durante el Oltimo calendario, tambil!n se indica el vo­

lllllCn proyectado de exportaciones para los siguientes doce meses, 

Importaciones: La empresa tiene que indicar si importa insumos para 

producir su producto, si importa, tiene que indicar los principales insumos que 

la empresa consLITlC, que sean susceptibles de sustituir con fabricación nacional, 

mencionando las condiciones necesarias para lograrlo. 

3.3.2.3. Mar~cn de Comercial.izaci6n. 

En fllllci6n de los precios oficiales L.A.B. F.1brica (Libre u bordo) y ul 

píi.blico vigente, las empresas indican mediante cifras porcentuales la proporción 

que tiene cnda uno <le los participantes en la comercializaci6n del producto, den 

tro del precio final que paga el conslltlidor. 
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3.3.2.4. Destino de las Ventas. 

Las empresas desglosan en forma porcentual el destino de la 

producci6n entre los diversos tipos de clientela, como pueden ser 

la industria, cadt_·nas de autoservicio, sector público, gTan comer 

cio, etc# 

3.3.2.S. Politic~ de Ventas. 

Descuentos: En función de las políticas establecidas por 

la empresa respecto a precios de venta y descuentos, se deberá in 

dicar el por ciento de descuento máximo y mínimo en sus diferentes 

modalidades de venta, ya sea por el volumen, por pronto pago, etc. 

Así como el promedio ponderado de los descuentos reales --­

aplíc3dos a las ventas anuales del filtimo ano calendario. 

3.3.3. Estado de Resultados. 

(26) Estado de Resultados,- Se define como un estado financiero -

que sirve para determinar los resultados netos (utilidades o pérdi­

das) de un comerciante en determinado periodo de tiempo. 

3.3.4. Ventas Netas. 

(27) Ventas Netas.- Son aquellas que resultan de restarle a las ·­

ventas totales las devoluciones de mercancias, previamente vendí -­

das y las rebajas que, por•distintos motivos, se conceden sobre el -

importe de las ventas efectuadas. 

(*) Véase 
(Z6) OP. CIT. p. 41 
(Z7) OP. CIT. p. 46 
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4 .1 ¿Qué es el Sistema de Registro Controlado de Precios? (SIRECllP) 

El f.tlrco Jurídico del Hcgistro Controlado de Precios tiene como fllll­

damento en el artículo 34 de la Ley Orgánica de la Acininistración Pública-

Federal, en el cual se menciona las facultades que se le asignan a la ---

Secretaría de Comercio y Fomento Industrial. 

(29) El Sistema de Registro Controlado de Precios en este sistema, se -­

busca dar mayor flexibilidad a la operaci6n ·del control de precios logran 

do Wlll mayor eficieocia en la aplicación de aunentos bimestral es prograrn:1 

dos,. tanando como base el 95.0\ de la inflación confonne al Indice Nacio -­

nal de Precios al Consunidor del Banco de México. 

Este Sistema entró en vigor a partir de Mayo 1986; a raíz de q~ 

los incrementos que autorizaba la SB:OFI a las crr¡>resas para su o sus-.pro­

ductos, ya eran rezagados por lo tanto no les pcnnitía sanear su situa ·--

ción financiera, 

Este nuevo sistema si ha contribuido a subsanar la si tuaci6n finan -

cicra de lé'.'s cnpresas pero no del totlo¡ los incrt!llcntos son más oportunos. 

Conx> lo dij e anterionncnte en el sistema tradicional; los m111cntos­

dc precios crnn rezagados¡ cuando los empresarios solicitaban incremento--

Je precios. en su o sus productos se les resolvía a través de la Direcci6n 

Genera.!. Je Precios (SECDFI) hasta los tres o cuatro meses, dcspucs de ---­

haber entregado su solicitud en esta Secretaría. Eran tres o cwtro auncn-
T"P16ii.Sii--
(ZS) Secretaría de Comercio y Fomento Inwstria!. Dirección General üc 

Precios. Sistema de Registro Controlado de Precios. Año Pub. 1986 
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tos al año, actualmente son seis, cada dos meses. 

La rcvisi6n de sus costos es semestralmente por lo tanto son dos revi -

sienes al afio. 

Si sus costos son menores a los nu.torizack>s programaticnmente de acuer· 

do al Indice Nacional de Precios al ConstDTlidor del Banco de México, se les di_s_ 

minuyc quedando pendiente la diferencia para la próxima revisi6n y viceversa 

y si son mayores se ajustan en la próxima revisión. (Ya se han dado casos de 

estos tipos). 

A continuaci6n erumcio m ejenq::ilo de ClL'll es el mecanis1TD para otorgar 

un incremento a través del SIREOOP. 

Se deberá calcular la inflaci6n registrada en el perfodo considerando -­

el 100\ del Indice Nacional de Precios al Consumidor del Banco de México. 

~~--
14. 2752 

El porcentaje de atlllento acunulado del bimestre. sin redondearse, deberá 

multiplicarse por el factor 0.95. 

X FACTOR (fJ¡-.--. incremento de precios 
13. 5614 

El increnento es 13.56 (solo se deberá redondear ma vez aplicado el factor, 

cuando la tercera cifra decimal sea mayor a cinco). 

4. 2 Canportmniento de los precios de Lámina Galvanizada en 1985 - 1986. 

Analizando los aumentos de los precios de lámina galvanizada en 1985- 1986. 

(29) Los precios de lámina galvanizada en 1985. 

·c"íVéiisc 
(29) Los precios de 1985, se mencionan en el capítulo III (N. del A.) 
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Los precios de este producio aumentaron en 1986, 111.0% en comparación con 

el lrxllce Nacional de Precios al Productor 102 .3CJ% (INPP) y con el Indice Na­

cional de Precios al Consumidor 105. 70% (INPC). 

Observamos que esios precios son mayores en comparación con el JNPP e 

INPC respectivamente. (Ver cuadros 4-1, 4-2, 4-3 y gráfica 4-A en !ns p.p. 

Bo - 6'1 

Los cuadros 4-1, 4-2, 4-3 nos muestran que significan. 
(Ver. p.p. '11 - 112 ) 

4.3 Política Económica de la Secretaría de Energía, Minas e Industria Para­
estatal. (SEMIP) 

El conjunto de precios y tarifas controlados por el secior pQbllco abarcan di! 

tintas actividades económicas Incluyendo los Sectores energéticos, siderQr¡¡! 

co; de bienes de consumo, servicios básicos, de Insumos agrícolas, de equl-

pos y servicios de transporte. 

Los principales bienes y servicios producidos por el Sector Industrial Para-­

estatal (SIP), que están sujetos a la política de precios y tarifas, se presentan 

a contlnuución: (Ver cuadro No. 4-4 en la p. 8J 

La importancia de los bienes y servicios vinculados al sector industrial para­

estatal es evidente. En 1985 los ingresos del sector paraestacal controlado -

derivado de la política de precios y tarifas constituían 623. Para 1986 dicha 

participación se estímo en alrededor de 70%. 

Por su parte cabe deacncar la aportación del secior energético que en 1985, al 

canzó 483 y para 1986 se estimó en alrededor de 553 del total. 

Criterios básicos, modalidades e Impactos de la política de precios y tarifas. 

(') véase 
(30) Polf'tica de Precios y Tarifas del Sector PQblico. Secretaría de Energía, -

Minas e Industria Parnescatal. Ai'lo Pub. 1986. 
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El dcsnrrollo de lllla metodología integral para evaluar la política de -­

precios y tarifas del sector público implica distinguir conceptualmente tres -­

aspectos flDldamentalcs: 

- LOS criterios básicos que detcnninan el nivel y estructura de los pre -­

cios y tarifas. 

- La moda~idad de ajuste ya· sea a través de nnxi ajustes y/o dcslizwnicn -

tos programados. 

- El impacto sobre las principales variables de la economía, como la tasa -

de inflaci6n y los ingresos pOblicos. 

1.- Criterios liásicos de la politica de precios y tarifas. 

Los criterios que han regido la política de precios y tarifas de los bienes 

y servicios del sector público, c"¡ue no siempre se han hecho explicitas ni mane­

jado en fonna integral, derivan principalmente de una polí.tica econ6mica glo --­

bal que al mismo tiempo, busca vincularse con políticas sectoriales sin descui -

dar los objetivos a nivel de empresa asi coro los impactos sobre el resto de la 

economía. 

En este scnt:ido, los crit:erios de an41isis se asocian a objetivos de orden 

microecon6núcos o empresa, macrofinanciero y aquellos vinculados con los efectos 

de la política de precio.s y t:arifas a nivel de usuario y sobre el resto de la ce!!. 

nomía. 

a) c_i:,iterios J!.1!.:!!..tlJn..i~onánicq_ 

Los crit:crios ubicados a este nivel se relacionan con tres indicadores - - -

específicos: 



- La rclaci6n precio ncilio/ costo medio. 

Cuando ésta es unitaria refleja el punto de equilibrio (llrakc cven -­

poink) a nivel de empresa, lo que indirectamente muestra la capacidad de --­

financirunicnto de la producción con recursos propios , 

?B. 

La relaci6n precio interno/precio internacional pcnnitC compurar, a -­

nivel de mercado internacional, el grado de competitivicl..id de la imhLi;tria 

nacional. 

Los precios y tarifas deben atender el objetivo de lograr un sector ---

prodi;ctívo interno competitivo con el exterior considerando las rcfcrencins -­

de los precios internacionales, pero cuidando especialmente en el caso de los -

productos intenncdios (por ejBnplo, petroquimicos básicos), no cancelar la ven­

taja comparativa que tienen este tipo de productos. 

- Finalmente la relación de precios relativos es fundamental para cJc"t'cnni­

nar la cstn1cturn de precios - costo entro productos que son sustituidos, -.a.sí 

co1TD con otros precios claves de la economía, que afcctnn el uso eficiente Je 

recursos. 

Uc esta manera podrdroos decir que a nivel empresa hay tres criterios u -

ohscrvar en la dcfinici6n de precios y tarifas, que afectan el uso eficiente de 

recursos: la relación precio medio/costo medio, precio in temo a precio in ter -

nacionnl y la relación con otros precios sustitutivos o claves de la economía. 

bJ .~tl.t!trl<2.._l!.-1!t~~J .. _111ª.g:Q,:f_i~cil!.r:.o_._ 

El propósito fundamental de la política de precios y tarifus u nivel -

macrofinanciero es el de contribuir al snncamiento de las finanzas del sector -· 

público. 
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Las metas en este rengl6n, son el sentido de precisar la 

estructura 6ptima de participaci6n de las empresas por precios y 

tarifas, en los ingresos presupue~tales del sector pQblico en el 

producto interno. 

Resulta fundamental, definir la participaci6n óptima u ob­

jetiva, pues se puede caer con relativa facilidad en utilizar el 

expediente de precios y tarifas como instrumento de política tri 

butaria, desvirtuándose la política en esta materia principalmente 

en aquellos bienes como la gasolina y la electricidad que, por su­

importancia cuantitativa y facilidad de cobro, han resultado muy -

atractivos como instrumentos recaudatorios. 

Asi mientras que en 1982 los ingresos totales por precios -

y tarifas representaron el 10.6\ del PIB para 1985 se acerca al ---

12.S\ de ingresos. 

2.- Modalidad de ajuste en los precios y tarifas. 

Independientemente de los criterios para determinar un'a estruc­

tura y nivel óptimo en los precios y tarifas del sector pQblico, re­

sulta igualmente importante determinar la mejor modalidad de ajuste 

en los precios y tarifas, la cual es interdepend1ente de la polttica 

macro-ccon6rnica en general y de la polttica anti-inflacionaria en -

particular. 

Ast ~ademas decir que la gasolina, el azficar los fertilizantes 

la modalidad ha sido en maxi-ajustes mientras que en la electricidad 

los maxi-ajustes se han visto acompaftados por un esquema de desliza­

miento de las tarifas. 



!'J!f.«;l_CJ_S DE LAMINA r.A_LVANIZADA 191j_fL 

M E S P R E C 1 o \ 1 NCRI:l.IENTO. 

ENERO $ 264,045.00 o 

FEBRERO 305,262.00 15. b 1 

MARZO 305. 262. 00 o 

ABRIL 305,262.00 o 

MAYO 341,497.00 11. 87 

JUNIO 392,585.00 14.96 

JULIO 392. 585. ºº o 

. ----- •36 280.00 11. 13 

SEPTIDIBRE 436,280.00 o 

OCTUBRE 496,312.00 1 ;i. 7() 

'"'""l .u""'· '"'· - 1 "l 1111 ll 

011r1 •l••Rr :as¡ 1 1 u. no 1 .:! • 25 

TOT,\L 111.11 

FUEXTI.: 1:1:1bor:1ción t1ropi;1 ~n l1:1sc a Jus tl:1tos Je la llirc~ 
c.:i6n Gcn1..'r<1J Je l'reicios (SI:COFI J, 
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C!!_~l_RO :-¡_o_,_~." 2 

_I !'DI CE SA<;_I~~Ul.J;.J'~_A_l,_f)!_DJ!!L<;_T..Q!L 

M 1: S M E N S U AL ACUMULADO 

~NERO 7. 70 7. 70 

rr:n•·--- ? en rn <n 

U. •••r • ?n 111 ?n 

ABRIL 3.90 zo. 70 

MAYO 6.00 27.90 

··- - ' nn •• ?n 

"'' •n 4 10 41. 70 

AGOSTO 8.10 53, 20 

~~,..-~-··-••e ? nn ,. '" 
nr~.,DbC •. 10 74. 30. 

NOVIEMBRE 7 .6.0 87. 70 

DICIEMBRE 7. 70 102. 30 

- FUCNTE: Elaboración propia e'n base n los da tos del Banco 

Je Mf> ico 
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.UJ_D!CE NACIONAL DE PRECIOS AL CONSUMIDOR 

.!.~ 

M r: S M E N S U A L ACUMULADO 

c"cun O On o on 

FEBRERO 4.40 13. 70 

MARZO 4.60 18,90 

•n"f 1 ' ?n " ?n 

•<Avn ' 'º " 1n 

JUNIO 6. 40 40.60 

JULIO 5. 00 17.60 

AGOSTO 18. 00 59.40 

SEPTI F>JBRE b. 00 b8.96 

OCTUBRE 5.70 78.60 

NO\' 1 EMBl<E 6.BO 90.iO 

UI CIEMDl<E 7. 90 105. 70 

FUEXTI!: lilahoració11 propia en lw~c a lo~ Jato:-> Ucl Hanco 
<le Méxic.:o .. 
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¡:U ADRO No.~---- ~ 
l'RINCIPALE.S BIENES Y SERVICIOS PRJWCIOOS POR EL SECTOR 

INOOS"IRIAL PAAAESTATAL SW!ITQ.S A LA POLITICA DE 8) 
PRECIOS Y TARIFAS 

EMPRESA PRODUCTOS 

Pll!EX Gasolina 
Diesel 
(;as Natural 
COmbust6lco 
Gas L.P. 
Otros Petrolíferos 
Petroquimlcos Básicos 

CFEyCLyFC Tarifas Eléctricas 

FERTIMr:X Fertilizantes 

AZOCA!! Standar 
Refinada 

SllJERlJRGICA Ni\CIONAL Acero 
Hierro gris 
Aceros Especiales 

MISA, SICARTSA Productos siderúrgi~s. .._ _____ 
UINA 

CO.~CARRIL 

.. 
RIENTE: Slr.RL"'fAIUA DE ENEllGIA, MINAS E INDUSTRIA PARAESTATAL • 
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RESltlEN Y CIJNCLUSIONES 

La metodclogin eq>leada para desarrollar e5te tema de investigación es el 

método llAZ-80*, de la manera siguiente: 

1.- Se resumirá brevemente el contenido de cada capitulo resaltando aspee -

tos fmdamentales. 

2.- Se resaltarán y se fo1111Jlarlln aquellos análisis de mayor trascendencia 

de cada capitulo. 

3.- Se analizará la forna y/o estrategia para la demostraci6n de la lúp5te­

sis central, señalando el método y las tl>c:nic:a~ empleadas, as! C01ID el 

\ de su demostraci6n, len ftmci6n de la infolllllción analizada. 

4.- Se dejar.l'n fornuladas algmas otras hip6tesis para que otro investiga -

d:>r profundice en su estmio, las que pueden, dar origen a varias inves­

tigaciones relacionadas con el tema en cuesti6n .. 

A continuaci6n se desarrollará esta metodología en el mismo orden s~H!_ 

l ..... 

1 • - En el desarrollo del primer capitulo se aborda de manera general la 

situaci6n en que se encuentro la Industria Siderúrgica Mexicana coÍljun· 

tamente c:on su dlagn6stic:o, es· inP,ortante esta industria porque el ace: 

ro Constituye m ir.si.mil b4sico para una aqJlia variedad de imhJSttias, -

cuyo núnero tierde a. nultiplicarse P.nconuandose estrechamente vinalla­

do al desarrollo nacional. 

llist6ric:amente la Industria SiderGrgica Nacional, únicanmte obedeci6 -

a los dictados de la denanda, jamás se planteó detenninar sn futu1-o o -

al mems influirlo. Ello explica en parte la d.."bil situación en que se-

'!ncuentra w:tualmente. 

i Vi\ase: ZlíRITA, Jaime El RAZ-80 en las pautas de la investigaci6n econ6 -
mica (N. del A.) • 
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En el Marco del Plan Nacional de Desarrollo se inscriben los objeti­

vos de la Industria Siderúrgica Nacional, la de proveer los irtsunos side­

rúrgicos necesarios que requiera principalmente la rama de bienes de ca.pi 

tal, a fin de evitar obstáculos que frenen la expansión de esta industria 

estratégica considerada el factor más importante del cambio estructural -

del aparato productivo. 

Esta industria tiene coroo objetivo ftmdruncntal contribuir al logro de 

ios grandes objetivos nacionales, la de generar eq>leos la sustitución de 

importaciones y la pranoci6n de una balanza comercial positiva. 

Actualmente la Industria SideTÚJ'gica Nacional está fonnada por cuatro 

enpresas integradas: A1tos Hornos de México, S.A. (Alf.ISA), Siderúrgica Iá 

zaro Cárdenas "Las Truchas", S.A. (SICARTSA), Hojalata y Uimina, S.A. --­

(HYLSA) y Tubos de Acero de M!ixico, S.A. (TJll.flA). Las dos primeras perte­

necen al sector paraestatal y las dos fil timas al sector privado. 

Adenás de estas 4 empresas integradas existen 25 e111>resas semi-in't:cgr!!_ 

das y 40 re laminado ras. 

Sidenncx se cre6 en 1977 • con el prop6si to de reordenar a las cnq>resas 

paracstatales y mejorar su ftmcionamiento coordinando sus acciones; este -

organisroo coordina las entidades paraestatales integradas y 72 empresas - -

asociadas dedicadas a diversas actividades que van desde la extracción y 

beneficio de minerales siderúrgicos hasta la comercializaci6n nacional e -

internacional. 

La participaci6n de la Industria Siderúrgica Nacional en la produc 

ci6n mmdial de acero se increment6 cono resultado de wia elevada tasa de 

crecimiento (8\ anual), entre 1970 y 1971 superior a la de la economla --
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(S. 7\ anual) y a la de la Industria Siderúrgica a nivel IJ11.l1ldial. 

El alto porcentaje de la industria a partir de 1977-1981 se debe tanto a la -­

clevaci6n de la 'ta.Sa de crecimiento de la econonúa coro a la puesta en operaci6n -­

del proyecto de SICAITTSA, entre 1960 - 1979, su participación en el PIB del sector 

industrial, pasó de 3.5 a 4.2\. 

México se sitúa entre los primeros 20 países productores de acero en el mer­

cado mundial, con una producci6n en 1972, de 7,048 millones de toneladas en 1983 -

con una participación de 6,948 millones de toneladas. 

En Latinoamérica, estas cifras s61o son superadas por Brasil cuyo RXJnto entre 

1982 - 1983 fue de12.9 y 14.6 millones de toneladas respectivamente. 

La capacidad instalada de la Industria Siderúrgica Nacional es de 10. 9 millo­

nes de toneladas. 

En 1970 - 1983 la producci6n nacional de acero no respondi6 con flexibilidad 

a los dictados de la demanda, ocasionado en gran parte por el enfoque netamente -

doméstico que se le ha dado a la producci6n nacional no previeJV!o adecuadamente -

los fuertes crecimientos de la economía durante la década de Jos 70 'S y principios 

de los 80' S teniendo como consecuencia inc.renento en 1as importaciones del scctor­

durantc los ú1 tim:Js af\os. 

en 1981 se exportaron alrededor de so mil toneladas de productos elaborados. 

la gran mayoria a Estados Unidos (cifra no representativa). 

La producci6n se increment6 en 1975 - 1981 de 3 .9 a 7. 5 millones de tanela -

das respectivamente; para 1983, se registr6 tma caida. en la producción con respec­

to a 1982. 
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Eh 1983 - 1984 el decreirento en el consumo nacional aparente obl1g6 

a las plantas sidenlrgicas nacionales a exportar el excedente de su pro­

ducc1'6n, para no contraer atin más la producc16n, evi.taoo.o an!, un colnp­

so en su planta productiva. 

Las inportaciones en 198~, se incrdoontaron respecto a lan del 

año anterior iJrq>ulsadas por el rápido aun..nto de la danancla lntema. 

La deuda de la Industria Siderúrgica Nacional exper1ment6 una ten­

dencia creciente en 1978 - 1982, pasando de 2,543.2 a 3,595.8 millcnes de 

d61ares respeetiv,,..,nte. 

Esto explica la s1tua.c16n financiera en que se encuentra ln .Side­

rurgia por el a1 to endeudamiento en el exterior. 

Eh 1979 - 1981 le otorgaren cr€dito a esta industria, liste, no re­

nej6 en la S1derúrg:l.a Na.ciona1, crecimiento en el PIB; en 1982 - 1G83 

caoo resultado de la c:r.lsis econánica nacional ocasionado por problemas 

estructurales en la industria acentuadas pcr la primera. 

Las ventas de sus productos de las enpresas siderúrgicas disminu­

yera> en 1978 - 1982 debido a la contracci6n de la demanda nacional en 

consecuencia las utilidades han descendido notablemente. 

Eh este rubro las plírdidas más destacadas se observan en 1978 -

1982. 

Ehtre las principales causas de las plírd1das registradas se encuen­

tran el elevado costo de producc16n, el canportamiento asceOOente de los 

f>'UltOO financieros y gastos de cpemci6n. 

De lotJ anteriores rubros destaca el creciente pago de intereses por 

servicio de la deuda, la.n plírd1das cantiiarias a raíz ele la deva1uaci6n 

del peso y la insuficiente generaci6n de recursos. 
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Para el capi~ulo 11, los precios de 1985 aumentaron 39.46\ en compa­

raci6n con el Indice Nacional de Precios al Productor 61. 10\ y con el 

Indice Nacional de Precios al Consumidor 63. 70\. Se observa que estos 

precios están debajo del lNPP e JNPC en 15.SZ y 17.38\ respcctivM!ente. 

En el Marco del Programa Nacional de Fomento Industrial y Comercio 

Exterior tPIVNAFIClO) para fines de la Industria Siderllrgica Nacional -

se preveen politicas que inciden directamente en el Comercio exterior -

caroo son: Racíonalizaci6n de la Protecci6n, Fomento a las Exportaciones,_ 

Franjas Fronterims y Zonas Libres y de Negociaciones Comerciales e ln -

ternacionales. 

Racionalización de la Protección¡ Esta política persigue asegurar 

el mercado interno a la producción misma. 

Fallen to a las exportaciones : pretende incrementar de 1118Jlera sos teni~ - -

la generaci6n neta de divisas consolidando un sector exportador sidcrur­

gico a largo plazo. 

Franjas Fronterizas y Zonas Libres: Buscará la promoci6n y el desa -

rrollo de siderúrgicas semi-integradas, relaminadoras y manufactureras -­

que contribuyan a la diversificaci6n de productos y al desarrollo regio -

nal. 

Por Gl timo la de Negociaciones C.omercialcs e Internacionales¡ esta -

politica pcnnitirli contar con elementos legales y operativos incluyendo -

las formas m convencionales de O>mercio Exterior que iqmlsarán mejorcs­

condiciones al canercio de productos siderurgicos, minimizando las tra -­

bas n la exportación y abriendo nuevos mercados • 
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Los ajustes en el precio de los productos sidei"Orgicos han impactado 

los costos de aquellas actividades econ6micas que utilizan este tipo de 

bienes como insunos. 

Entre las actividades industriales afectadas por los ajustes en el -­

precio de los productos siderúrgicos se tiene a la Industria de la Cons -

trucci6n, a la Industria Autot00tríz y al Sector Metal Mecánico en gene -

ral. 

Las actividades industriales que más han sufrido aumentos del acero y 

por lo tanto lo han repercutido en el precio de sus prodix:tos son: enva -

ses de hojalata, estufas de gas, estufas de petroleo y parrillas ellictri­

cas. 

F.n el capítulo Ill, el control oficial de precios se sustenta en el -

articulo 28 constitucional (2SMII/1934) y en la Ley Sobre Atribuciones 

del Ejecutivo Federal en Mlteria Econi5mica y su Reglamento publicado en el 

Diario Oficial de la Federaci6n del 30 de dicimibre de 1950. 

A partir de esta fecha se establece el control oficial de precios 

sobre algwios productos ÍJl1lC)rtantes y estratégicos de la econamia. 

La Ley Sobre Atribuciones del Ejecutiw Federal en Materia Econ6mica 

el 30 de diciEll!bre de 1982 se le hicieron algunas JS>dificaciones con el -

objeto de adecuar los procedimientos a las condiciones cambiantes e~ nuc~ 

tro pah. 

Esta Ley da facultades al Ejecutivo Federal. 

a) Inponer precios al mayoreo y menideo y exigir que se vendan a pre­

cios que no excedan de los autorizados, las mercancías o materias primas 

que se tengan en existencia. 

b) Establecer prioridades y racionamiento de las mercancias. 

e) Imponer restricciones a\las Íl!lp9rtaciones y exportaciones cuando 
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por necesidades de la Econarúa Nacicnal as! se requiera: 

Esta ley es pilar f\mdaJiental. en Materia de Precios, nos señala que 

todas las personas que realizen atividades 1ndustriales o ctmer<:iales y 

que se relacionen con la producci6n o distribuc16n de mercancías les será 

aplicada esta Ley. 

E:n este capítulo tanbién se menciona el Acuerdo que Establece los 

Procedimientos para el Trámite de Fijaci6n de Pl'ecios de los Productos 

que se .1.ndican; este Acuerdo ta.rruién reruerza a la Ley Sobre Atribuciones 

. del Ejecutivo Federal en Materia Econánica, el cual indica la forna de de­

sarrollar los estudios para fijac16n y rnc:d1ficac16n de precios, menciona 

plazos para que las enpresas presenten su docwnentaciál y resuelva la so­

licitud de incremento de precios. 

Resalto los aspectos irás inportantes de este Acuerno: 

a) Menciona en forna específica los artículos y servicios que están 

sujetos a las solicitudes de fijaci6n o m:id1ficaci6n de precios. 

b) Cl.lando los costos de la errpresa excedan del 5% se podrán elevar 

los precios de productos que Cabriquen, preVl.a aut0rizaci6n de la SECOFI. 

c) La SECOFI, puede narcar los precios mimos de venta al pdblico, 

los distribuidores, canerciantes al. JlllYOt'eO o llE!lUdeo podr6n elevar los 

precios mi'.idnDs de. venta, en una proporci6n que no exceda del awnento 

que se autoriz6 al productor, 

d) Tanbién se menci.ona que la Secretaría de ecm.rcio y Fctn<>nto In:lus­

trial. podrá'. distribuir 1.os lllll'""ltos propuestos, de tal rranera que resulten 

rrenores para los art!cul.os de nayor J..nt>ortancia econánica y social. 

e) se puede fijar tanbién modalidades por empresas o actividades 

1.ndustrialcs a tráves de un Tratamiento Especial, cuando por la CCl!il0Si-

c16n de su producci.00 o ventas, o por la relaci6n entre :ingr-esos y costos teta-



les asi se requiera, una nueva modalidad es el "Sistema Je Rcgi~tro Con· 

trolado de Precios" (§ll\fnlP). 

El rnódltlo de Infornnci6n Variable; son los gastos que ln cmprcsu hace 

para la producci6n de sus productos y dichos gastos son prcscntallos en la­

SBX>FI, para analizar sus costos para incremento <lcl precio lle su producto; 

estos gastos se presentan semestralmente y contemplan cifras lle ventas, 

aspectos financieros y de resultados del ejercicio fiscal en curso )' es 

true.tura de costos totales de la empresa. Comprenden costos de: materia 

prima, mano de obra, gastos de fabricaci6n, gastos de venta y gastos finan­

cieros. 

El Módulo de lnfonnaci6n Fija, se present:a en la SECOFl junto con el 

Módulo de Infonnaci6n Variable, el ~IX!ulo de Inforneci6n Fija •e presenta 

W\3 vez al afio, porque los datos son anuales y comprende: !>atas Generales -

de la Bnpresa, Estadistica de Producci6n, Vent:as, Cauercializac:ión y el ·-· 

Estado de Resultados, dicha infonnaci6n deber:í ser actualizada dL.D"antc los­

tres primeros meses de cada afio. 

Finalmente en el capítulo IV, se menciona el funcionamiento del ~i:.t! 

1113 de Registro Controlado de· Precios (SIRECXJP) su Marco Juridico tieno - · -

como fundamento en el articulo 34 de la Ley Orgánica de la Aaninistraci6n 

Pública Federal en el cual se mencionan las facul tadcs que se le asignen -

a la Secretaría de Comercio y Fomento Industrial, este Sistema busca dar -

nuyor flexibilidad a la operaci6n del control de precios logrando wia ma -

yor eficiencia en la aplicaci6n de ainentos bimestrales programados, to • • 

mando com base el 95.0\ de la inflaci6n conforme al Ind[ce Nacional de -­

Precios al ConsUDidor del Banco de México, enero en vigor a partir de mayo 

86. y a contribuir a. subsanar la situaci6n financiera de las cnprcsas ---
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pero no del todo, los incrementos son más oportunos. 

Los a~cntos de precios de lámina galvanizada al.D11cntaron 111 . O~ en -

comparnci6n con el INPP 102. 30 y con el INPC 105. 70\, también en este - - -

capitulo se menciona la Politica Económica de la Secretaría de r:.nergi
1
a, -

Minas e Industria Paraestatal (SB>IIP). 

El conjWlt.O de precios y tarifas controlados por el Sector Pú.blico -

abarcan distintas ncti vida des econ6micas incluyendo los sectores: energético, 

siderúrgico, de. bienes de consUlll), servicios básicos, qe insunos agrico -

las, ele equipos y servicios de transporte. 

La importancia de los bienes y servicios vinculados al sector indu:?,. 

t.rial paraestatal es evidente. 

~..; 1985 los ingresos del sector paraestatal controlado derivado <le 

la ¡xilitica de precios y tarifas constituí'an 62\, en 1986 dicha parÍici 

paci6n se estimó en alrededor de 70\. 

Por su parte cabe destacar la aportaci6n del sector energético que -

en 1985 alcanz6 48\ y para 1986 se estimó en tomo al 55\ del total. 

El desarrollo de WJa mctodologia integral para evaluar la política 

de precios y tarifas del sector público implica distinguir concept.ualmen· 

te tres aspectos fwidamentales. 

a) Los e 1·i terios básicos que dctenninan el ni vcl r es true tura de lo~ 

precios y tarifas. 

b) J.a 11Ddalidad de ajuste ya sea a través de maJ<i-ajustes y/o desli­

zami cotos progr.urados. 

e) El impacto sobre las principales variable~ de 13 ccooomía. como -

la tasa de inflaci6n y los ingresos públicos. 

Los ingresos totales por precios y tarifas representan el 10.bºo Jcl 

PIB y en 1985 se acerca al 12.5\. 
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2. - Las conclusiones obtenidas de mayor trascendencia en esta investigación 

son: 

CAPITULO 

La Industria Siderúrgica Nacional, es considerada prioritaria en el pro -

ceso de i00ustrializaci6n del pais. 

Se eix:uentra en una situación bastante critica y los p;roblanas que atra -­

viesa son: 

a) Déficit en la producción nacional de acero para cubrir la denanda interna. 

b) Producción orientada hacia el mercado interno generando exportaciones ma!. 

ginales. 

c) Limitaci6n a las exportaciones siderúrgicas por parte de Esuldos Unidos. 

d) Déficit permanente de la Balanza c:omercial de esta industria. 

e) Severa crisis financiera que pone en riesgo la supervivencia de la Industria 

Siderúrgica cano actividad productiva y generadora de progreso. 

Esta industria a pesar de su carácter estratégié:o se encuentra en una posi­

ci6n vulnerable ya que su rentabilidad derivada de un al to endeudamiento, se ha 

visto deteriorada en los últimJs afk>s. 

De 1981 a la fecha la producci6n de acero ha venido disminuyendo, Ías impor -

taciones se han reducido considerablenente como consecuencia de los factores - -

que cstlin afectando al pais, COlllJ la pérdida cambiaria y la escasez de divisas, 

en lo que refiere a las exportaciones éstas han registrado aunentos significa -

tivos sobre todo en los Ciltimos al\os. 

Otro de los problemas por lo que estlí atravezando la Siderurgia Nacional es 

el bajo porcentaje de utilización de su capacidad instalada; ya que en 1985 11~ 

g6 en pranedio a 71\. 
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En el mes de mayo de 1986, se declaró en quiebra la cnvrcsa J:un<lidora --

Monterrey, S.A.¡ esto traerá como consecuencia que el resto de las empresas -

de esta actividad industrial at.mlente en su porcentaje de utili.:::aci6n con el 

fin de que la producción sea mayor a la de 1985. 

La Industria Siderúrgica se vi6 afectada por incrementar ln cuota de cx­

p:>rtaci6n por parte de Estados Unidos, esto obligó a nuestro país buscar nuc -

vos mercados exportando a Argentina, Irak e Irán, China y Rusia. 

Se estima ·la producción de esta industria en 7'000.000 de toneladas de • 

acero, dando' enpleo a 600,000 personas indirectamente. (Incluye productores, 

distribuidores etc.,). 

En Latinoamérica en producci6n el primer lugar lo ocupa Brasil y el se - -

gunlo México • 

La Industria Siderúrgica M.lrdial atraviesa por WK> de sus momentos m.'is 

críticos de toda su historia, la recesi6n na.mdial ha obligado a las plantas 

siderúrgicas más importantes en el aamdo a contraer su producción en alglUlos­

casos a cerrar. Las perspectivas son sombr1as, la reconversión industrial ex­

perimentada en los úl ti.Joos nf\o~ mediante el inpulso a industrias con tccnol.Q. 

gias de ptmta poco intensivas en el con.sll!D de acero, este está siendo su.o;ti -

tuido por al1..S11inio, plástico y vidrio de gran resistencia. En la Industria 

Autonotriz el consl.lllJ dC acero arpieza ,a disminuir su~!anci.alt'lcnte. 

La industria de la construcci6n presenta una problemática diferente, la -

sustituci6n de acero por otros materiales no es tan fuerte conx> otras in<lus -

trias. 

La Industria Siderúrgica se caracteriza por tener Wl uso intensivo de --­

capital y elevado cons1n> de energía. 
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Los obstáculos que presenta actualmente esta industria, se traducen en una 

d(!JlllJ'}(fa reducida, baja disponibilidad de divisas, elevado endeudamiento externo-­

y financiamiento insuficiente. Por lo anterior es necesario wia adecuada planea -

ción de las inversiones que eviten incurrir en costos inecesarios y mejores In -

dices de rendimiento en su operación. 

El desarrollo de la Industria SiderCirgica Nacional se encuentra nuy reza -

gado en comparación con los países desarrollados. 

Las causas de este reiago son: deficiente sistml3 de transporte de materias 

primas, insunos y productos terminados, desarrollo tecnol6gico limitado a proce­

sos, dependencia de insunos, bienes intermedios, bienes de capital y tecnología 

iq>ortada, problenas financieros, bajo nivel de productividad y eficiencia. 

El rezago de la industria nacional en su conjWlto, de la cual la Siderurgia 

no es la excepci6n, se refleja en la dependencia de insunos, equipo y tecoologfa 

estratégica il!lportada, es lUl freno al desarrollo aut6no111D y una sangría sustancial 

de di visas a iwes tro pafs • 

La localizaci6n de la Industria Nacional, adolece de una gran concentra 

ci6n, dada su orierrtaci6n netamente doméstica. 

La escasa disponibilidad de di visas resulta ser Wl factor determinante en 

la limi taci6n de los productos e insUIK>s que tienen que iq>ortarse para mantener( 

en operaci6n la planta industrial del país. 

La Industria Side"rúrgica se fortalecerá apoyada de lUl nuevo mercado nacio 

nal que estará femado principallllente por la Industria Metal Mecánica y de Bie 

nes de Capital, la Industria AutOlllDtrrz, la del equipo y material de transportc­

que denandaran productos siderúrgicos diferentes a los producidos hist6rlcmnentc. 
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La Siderurgia Nacional considerada como estratégica para el dcsarrol lo na-

cional requiere de un alto grado de integraci6n y articulaci6n con el resto de­

la economia. 

~I_!!J_!f>_I_l 

a) En el Marco del Programa Nacional· de Fomento Industrial y Cnrierc in E."ICtc­

rior (PRONAFICE) se refiere a los instnnnentos disponibles para que de una fonna 

coherente y sistcm:itica, quede de manifiesto la voltmtad decidida del Gobierno -

para fomentar a la industria y a las exportaciones, modificando actitudes en 

todos ~os sectores y en todos los niveles. 

También se plantea la necesidad de racionalizar gradualmente la protección 

en lo referente a los financiamientos que este Programa otorga y adcm!is el de --

utilizar de manera coordinada y ágil las políticas macro-económicas, sectoriales 

y de promoci6n. 

Tambi~n este Programa contempla diversas acciones y medidas. Reafinna~ el 

sentido y dirección del cambio estructural planteado, resultado de una amplia 

consulta con los diversos sectores productivos, en especial en la ccrnunidad expo_:i:. 

tadora, estableciendo cambios en la planta productiva destacando el reforzar el · 

sector exportador a fin de satisfacer la demanda externa y los incrementos de la 

demanda intCrna, inclu:fdos los abastecimientos a las zonas libres y franjas fron· 

tcrizas. 

Uno <le los prop6sitos esenciales del Plan Nacional de fomento Industrial y • 

Comercio Exterior, es pranover el desarrollo integral de la industria mediana y 

pcquefia, la cual dentro del sector manufacturero, representan lu mayoría de las 

empresas, ocupa m§s de la mitad de la mano de obra y contribuye con unn parte - -- -

sustancial de la producci6n. 

Se reduce .también la excesiva ccntralizaci6n, concentraci6n y simplifica los 

tr&nitcs administrativos que afectan a la industria mediana y pcquefin en su insta-
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laci6n, operaci6n y obtenci6n de los apoyos de fomento; propiciado que aunente 

la competencia en el merca<lo, participando más el sector social y. se dé la tlemo­

cratizaci6n del capital y así tener tm apoyo más amplio en la economía nacional. 

El Plan Naciorlal ele Desarrollo y el Programa Nacional de Fomento Industrial 

y Canercio Exterior propician el J.esarrollo y crecimiento de estas enprcsas, -­

además de que conSoli<lan y amplían los niveles de subcontrataci6n impulsando el 

progreso técnico y aprovechando la inversión nacional. 

b) Dentro del proceso inflacionario que el país empezó a vivir a partir de --

1973, los precios de los principales insunos utilizados en la elaboración de los 

productos siderúrgicos se incrementaron en forma tal que en 1984, se mdific6 -­

la reglamentaci6n y se estableci6 tul sistema de fijaci6n y modificaci6n de pre -

cios por variación de costos el cual subsiste hasta la fecha. 

De los insuoos que afectan de una manera detenninante el costo del acero 

destacwi el gas y la luz eléctrica, cuyos incrementos de los precios de estos 

insun1>s, la ·industria siderúrgica no es capaz ele absorber y se convierten en Wl 

factor limi tante para su crecimiento, 

Cabe hacer n:>tnr que en el periodo de julio 1982 - diciembre 1983, los pr!'­

cios de los insunos antes mencionados crecieron a un ritJTll mucho mayor que el - -

indice nacional de precios. Por otra parte la caf.da de las ventas internas, con 

tribuy6 para que se acentuara atin más la descapitalización interna de las empre 

sas sider6rgicas, 

El incremento en los costos totales de producci6n dentro del sector side - -

rOrgico, propiciado tanto por la elcVaci6n en _el precio de los insum:>s CClftO por 

el incremento en los gastos financieros dio lugar a que se sucitara una alz.a --
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en los precios de los productos siderúrgicos, 

Para los años comprendidos entre 1980 - 1983, la característica fué Wl -­

drástico incremento en los precios de los productos siderúrgicos. 

A pesar del incremento drástico en precios de los pro<luctos sidcrflrgicos, 

éstos son incapaces de absorber los costos de producción mucho menos los gastos 

financieros tan vitales para el actual funcionamiento de la lnJustriu Sidcrúr -

gica Nacional. 

_9\PlTI!.~_.!_!_!. 

a) La Ley Sobre Atribuciones del Ejecutivo Federal en Materia Económica r el -

Acuerdo que establece los procedimientos para el trámite de fijación <le pre -­

cios de los produ::tos que se indican; éstos son los instrlll\entos necesarios en 

el cual se fijan los lineamientos y las políticas que la Secretaría de C.Omer -

cio y Fomento Industrial ha implmientado para un control de precios de l<lis pr.C?. 

duetos, para así evitar que los precios de estos productos no lleguen tan ele­

vados al consunidor. 

b) El l·tódulo de Infonnaci6n Variable y el Módulo de lnfonnaci6n Fija, estos -

Jocumcntos deben ser presentados en la Secretaría de Comercio y Fanento In - -

dustrial para que sean canalizadas a la Direcci6n General <le Precios <le éstn­

Sccretnria.; cuando soliciten las empresas justificar y modificar el precio -­

del producto. 

fN~!.'IJ!.IQ}_y___ 

a) El Sistema de Registro Controlado de Precios (SlllECDP), es Wl sistema 

que pcnnite a las c~resas obtener at.mlentos m!is oportunos en sus costos de 

operaci6n, trunbién ayuda a sane:ir la situaci6n financiera porque se otorga bi-



102 

mestralmente dicho awrento, a traves del Indice Nacional de Precios al 

Consumidor del Banco de México, el 95% de la inflaci6n. Esta política 

de precios entr6 en vigor en mayo 1986 hasta diciembre 1987. 

Fn apoyo al Pacto de Solidaridad Econáiúca, en el cual la Industria 

nacional y el Gobierno Federal se solidarizan de no atnnentar el precio 

de sus prcxluctos. No se sabe hasta ahorita si esta política de precios 

(SIRECOP) cootinuará'. o ¡:ullimn haber algunas refonms con la nueva ad­

m1n1otrac:16n. 

Dentro del Marco del Pacto de Solidaridad &!ai&üca, suscrito ante 

la Industria Siderúrgica Mexicana y el Gobiemo Federal y cano resultado 

d~ las reuniones realizadas por los grupos de trabajo, :1ntegrados por la 

Cánara Nac:1ona1 de la Industria del lile"'? y del Acero, S1dennex y el 

CC11Bejo Metal Mecánico de CANACINTRA, bajo la coord:l.naciál de la D1rec­

ci6n Oenera1 de Precios (SF.COFI), se concertan;n algunos caipranisos en 

materia de canerc:1al:1zaci6n, que coot"""lan la fijaci6n, evaluac16n y se­

gu1m1.ento de los precios de venta de productos side~cos, buscando re­

ducir en !'orna sustancial su :1ntenrediac1m, a erecto de que 1.Jltoacte en 

el menor grado posible al consumidor !'inal. 

se estan llevan:io a cabo mc:n1toreo de precios de venta de productos 

siderúrgicos, buscando que a traves de la acciál coordinada entre loo 

sectores f'abricante, caoorcializador. coosumidor y SECOFI se lce;rc alcan­

zar una estabilidad de los precios de estos productos en el mercndo. 

b) La pol!tlca econánica de la Secretaría de Fnerg!a, Minas e Industria 

Paraestatal (SEMIP) para la Siderurgia Nacional, es la misma política de 

la SF.cOFI, a través del Sistema de Registro Controlado de Precios. 

Por el memento en apoyo al Pacto de Solidaridad F.conánica que entr6 

en vigor en enero 1988 no ha habido :tncremento de precios • 



3.- La hip6tesis central de esta investigaci6n es la siguiente: 103 

11 Mientras ro haya un registro y control de precios en la Industria Sidc -

rúrgica mayores serán los abusos de los que cancrcializan sus pTOductos· 

en el pais11
• 

La Industria Side:rtírgica Mexicana, es pilar fundamental para el desarrollo --­

de rv..iestra econania, el Estado Mexicano debe apoyarla y otorgarle cr&Jj to opor -

t\.DlO para un mejor funcionamiento y así sanear su situaci6n financiera. Esta --­

industria produce bienes de capital, bienes de constmD duradero y productos si • 

de:rtírgicos para la construcción. 

La Industria Side:rtírgica Nacional al surgir n=ca fué planeada para un futu - -

ro sino que únicamente obedeció a los dictados de la demanda, ello explica la - -

débil situaci6n en que se encuentra actualmente. 

4.- R>r (íltimo se clejarfin planteadas algunas hipótesis y delineadas algunas pe~ 

pectivas. 

4.1. Referente a nuevas investigaciones a realizar, referiri? lo siguiente: 

4. 1. 1. Investigar si es conveniente vender las mpresas paraestatalcs 

en este caso Sidennex para así ayudar al saneamiento de nuestra 

eeoncmia. 

4.1.2. Investigar si beneficiaria al pa!s la reconversión industrial 

en esta industria para producir productos de mejor calidad y asi 

C<llpCtir con el mercado internacional. 

4.1.3. Realizar un estudio para ver si conviene liberar los precios ---­

de productos siderlirgieos, y dejarlos al libre ju.ego de la oferta 

y demanda. 
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4.1.4. Realizar una invest1gaci6n sobre los precios, en la in­

dustria Siderúrgica canparanclo estos precios con países 

desarrollados, analizando las ventajas ccmparativas. 

4. l. 5. Investil!'llr la posibilidad de integrar un Banco de datos 

wtl.ficando la 1nfonnac16n, ante todo de precios tanto a 

nivel nacional cano internacional. 

Para la demostraci6n de esta h1p6tesis, he utilizado los métodos de 

aralisis, síntesis, deducci6n, 1nducci6n teniendo cano apoyo principal el 

rrétodo RAZ--80• • 

En el desarrollo de esta investigaci6n, la cual podemos señalar se 

demostr6 en 80%. Tuve las siguientes restricciates de 1nfonnaci6n: la 

Secretaría de Prograrnaci6n y Presupuesto que es la que otorga los recw­

sos :r.tnancieros para el 1'uncionam1ento de la Siderurgia no me proporcio­

naron in!'onnaci6n al respecto. 

La secretaría de Canercio y Fanento Industrial cuenta cat nuchs in­

fonnaci6n pero hay henneti5lllO sobre todo en nateria de precios. La Cá­

nara Nacional de la Industria del 111erro y el Acero no tiene actualizadas 

sus estad!sticas de producci6n de los productos siderúrgicos, únicamente 

proporciooaron 1nfollllBCi6n coo datos estilmdos de algunos años • 

(•)Véase. 

ZW".l.ta Jaime El. RAZ-80 en las pautas de la investigpci6n ecoo6n1ca 
(N. del A.) 
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