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INTRODUCCION.

El cobjetivo =}  presente  trabajo e el de realizar un
andlisis de cardcter empirice  referido &l  sector manufacturero
mexicany, gue permita evaluar la validez de 1as  hipbdtesis
presentes on la linea de  pensamisnto  denominada  ‘teorlia Jde la
nrganizacidn industrizl’ en torno & cudlies son los elementos que
determinan la fijacidn dzl margen de sansncia sn 1as cnpresas que
Gperan en nercados nligopdlicas. -

En tarminos generales, la tecria de la organizacidn

-

idn e gausslicead

industrial fFlantza la sxistencia dg uns  relac
entre la estruciura de nercada en sue s2 inscribz una industria vy
el desempefio Jde la misma. Se considera pionero dz  ests lineg Jde
pensaﬁiento al nortzamericans Jse S, Bain Ze quien se toman las

ideas centrales desarvolladas en este traba En particular, la

hipatesis en que se basa esta investigacidn se deriva de los
modelos de precio limite formulados por Bain y  por Sylos Labini,
en 1a5 que 52 establece que 2l precios fijads por las empresas que

compdten en mercados oligopdlicos se rlica, dados los costos de

producecitn, tamto por las caracteristicas de la competencia ya
existente entre los distintos productores, asl  como también por
las caracteristicas de  la competencia potencial de nuevoes
competidores. De esta foria, el margen de ganancia qua  se afade
para. la fijacidn Jdel orecio oligopdlica difarira enlre una vy oira
industria seoatm sea ol tipo de competencia que prevalerca en esas

industrias, y segln scan las cavrdicionss de entrada & las mismas.



Puade decirse que la elaboracidn de eslos nodelos no son
sino un intento mids por realizar nuevos aportes  a la teorda del
cligopolin, de tal suerte que la teoria zstuviera, cada vex an
mayar medida, en condicimmas de anplicar ds manara consistente un

detevminado  compartamients  de  las emprasas. Esta seria as

.

debido a que2, unha vex qua la teosria hubo sbandonads los modelos
de competencia perfecta vy de mnoEpnlin para determinar =21

Ia imdustrial, hea side  larges la

eguilibrio de la ewpresa v
trayactorias de  los  aportes —tanto de  cavdcter tedrien coms
emplrico- para determinar up modelo acerca  de los  factores que
influan sobre 1 compcrtamientn de las  empresss ea 1o qusz &
fijacibdn de precios se rafiere.

En efzcto, las criticas hechas por Sraffa a las concepciones
de las laryes de rendimientos crecientes ¥y decretientes dentivro d21
marco de competencis perfects v bajo la dptica del equilibrio
parcial v estiltico,? abrieron una fuerte discusién que did por
rasultado el que se  abricran dos vias alternativas .para 23]
andlisis econdmico: o se abandona el equilibriao parcial para
abordar el andlisic de la competencia perfecia kado la

poarspectiva de equilibrin genaral (camino seguido por Hicks =n su

H Con aexcepcivn d= algunas teorias del duopslio, basadas
en supuestos  exbremnadamasnts ingenuos  (Cournst vy Edgeworth), las
tecrtias de la compelencia perfecta v del monopolio constituyeron
el nuclen de la  toeoria microecondmica clasica hastia mediadass de
la Jhcada de 1os teed

& F aifa (13928
guankita_ecedotiaZ,  En el
breve  ranumen las  ord

rendinientos o ey srcionales pra

)

; toglle pelamioni f
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libre "Valor vy 'Capital"). o bien, tal y comd lo sugeriria el
mismo Sraffa en su artlculs de 12286,%2 se abandonaba el dmbito de
la libre competencia para ir «l del monopolio. En este segundo
articulo, Sraffa seffala que si bien existen teorias rara explicar
los dos  casos extremcs {conpatancia perfectz ¥y mowdeolind, =2n 1z
préictica lo que se observa es que la maroria de las industrias se
ubican en Ia zona intermedia definida entre aescs das axtremds.
Mas aun, por poqueflas que soan las imnperfacciones &0 ¢l aercado,
dstas no pusden ser consideradas come fricciones que sinplements
retarden o modifigquen ligerament2 log efzetos di& la conpetencia
perfecta; en la realidad estas imperfecciones no son Tuerzas
pasivas, sino activas, gue producen efectos parmanaeates w incluss
acumulativos en el conjunto de las empresas, lo que las coloca en
una pasicidp cercana, al menos en s4 naturaleza, & la de un

monopolista ordinari..

Con estos planteanmientos quedaron definidos los térpivos del
debate qua, an 1233, dieron lugar a la aparicidn de=  los trabajos
de Joan Robinson y E. H. Chawberlin,4 en los que se introducen
1os primeros aportes a la teorla de la enpresa fuera del wmarco de
compatencia parfecta, y gue  serian retomados, alguncs de ellos,
para 2l estudin de 1a compatencia oligopdlica. En particular,

cabe sefalar dJdos elemenlos  introducidos de manera formal en el

3 F. Sraffa (@S0 dfbex laws___of _relurn _under
Loue e&x*xx;-nnndx&x:ns

‘4 T Rabinson; "Tbe _economics _of dseepfect compotition?
y E. H. Chamberlin “Ihe_theocr of nopsenlistic_comeetitionZ.



trabajo de Chamberlin: 2]l primera gz ellos es el que hace
referencia a 1a existencia de un cierto poder nonopdlico gque ies
es conferide a las empresas gracias a la existencia de mercades
segmentados via la diferenciacidn del producto) el segundo es el
que se refiere al hacho de gu= si  bien cada productor fija su
precio en relactién a la curva de demanda, tambidn toma en cuenta
las posibles reacciones de sus competidores ante una deteeminada
variacidn en &l precio de su producto.

Sin embargo, y a pesar de la relevancia dz los seRalamientas
hechos por Chambarlin en torno & la difarenciacién del producto y
a la existencia de la interdependencia entes loz  civerscs
productores (denoninada interdependsncia oligopdliczd, los
supuestoas  en que se basa su andlisis serian fuertemente
cuestionadac dando asi{ origen & nRueves enfogques vy & nuevos
conceptos para abordar el andlisis de la enpress oligopdlica.

Entre estms nuevos conceptons destacan, por su influencia
posterior, @] concepto de costo pleno desarrollado par Hall v
Hitch como representacion tipica de la formacidm de precios de 1la
empresa  oligopdlica)b el concepto de demanda  quebrada
introducido por Sweesy para exfplicar las rigidices de precios

cbservadas en industrias oligopdlicas;é y, finalmente, el

) R, L. Hall y €. J. Hiteh (1923): *Prica_thaory and
business bebaviowr?. -

L& F. M. Sweesy (1929)! "Regand. . under_ _copnditiong_of
ligoenly .



concepto de  precin limite desarrollado por Bain? y el de precioc

Je exclusidn introducide por Sylos Labini &

El andlisis de estos dos dltimas conceptos (precin limite vy
precio de exclusion) resulta relevante para el tema que nos ocupa
pues, com se menciond al principic de esta  Introduccidn, =21
ohjetivo gue agul se persigue es el de realizar un ejercicia
cmpirico que evalue la relevancia en el casc mexicans de las
hipdtesis presentes en los modelos de  precio limite. A grosso
modr, estos modelos rescatan los dos  =lanentos ya seffalados por
Chamberlin v qu2 son el papel  jugads por la diferanciacibdn del
products ¥y la imsortancia de la  interdependancia oligopdlica cue
se astablece entre los competidores actuales, e introducen, como
elemsnto innovader, el_papel Jugads por 12 competencia potencial
en la fijacidn del precio oligopdlicn.

La inmportancia del  papel que  jLega esta  competencia
potancial (representada ror lag ctondiciones o naturaleza de las
barreras a 1la entrada), es estudiada emplricamente por el mismo
Bain, dando por resultads la publicacidn, en 1956,9 da un estudio
gue sienta las bases para el desarrollo posterior de mbltiples
trabajos gue analizan tedrica y/o empiricamente, los vinculos que

se establecen entre 1os distintos alementos que conforman la

.7 J. & Rain (1949): rA_poie an_ericipg_in__gonoeonly_apd
aligopaly’.

& Sylos Labini  (1969); »0)ligoecly__and__technical

iidion.”

9 J. S Bain (1956): "Barriers_io_pew ¢
5



estructura de mercado (en particular, la concentracidn, 1la
diferenciacidn y las barreras & la entradal, y el deseinpefio de la

industria o2n lo que z niveles de rentabilidad se refiere.

o5

Con base en los elementos que hasta aqui  hemos sefialads, =

presente irabajs se ha organizado de la siguiente manera: En el

primer caplitulo se examinan los supusstos de  la  teoris de la
organizacidn industrial, poniends el énfasis en las hipdtesis qus
subyacen a los modelss de peacio lmite. En el  segunde capltulo
se examina el concerto de estructura de mercado, discutiendo
fundanmentalmente los aspectos metodaldgicos =swe dificultan las
definicion2s de los conceptos de ’industria’ v de ‘morcado’, asi

comd las dificultades metndoldgicas concernientos a la definicidn
de ios clamentce qus canfseman  la  estructura de marcads
(concentracidn, diferenciacidn y barreras a la entradal, En el
tercer capitulo: se hace una breve resefa de alguncs estudics de
cardcler empirico que han analizads para distintos palses la
relacidn estructura de mercado-niveles de rentabilidad, poniendo
el énfasis en los estudios aplicados al caso de palses en
desarrolla, en particular, al  caso de la economia mexicana. En
el cuartn capltulo, se realizan algunos ejercicios enplricos para
evaluar, en ol sector manufacturers mexicanz, la validez de las
hipotesis planteadas; estos ejercicios consisten en ewxaminar las
‘Jdiferencias interindustriales ohkservadas an los niveles Jde
rentabilidad mediante un analisis comparativo d=  los margenas y

tasas de ganancia promedin correspondientas a  las distintas

[}



astructuras de mercads, y en 1la aspecificacidbn y estinacidn de
un models para  explicar los diferencialss interindustriales de
los niveles de rentabilidad. En el quinto capituls, finalmente,
5&  pesunen las hipbtesis analizadas vy se presentan  las
principales conclusiones derivadas del andlisis.

El trabajo contiene ademas un ansxeo metodoldgics en el que
sg describen los métodos de construccidn de las  variables
utilizadas en el andlisis empirice, ¥y un apéndice en &l qus se
resumen 1os princirales planteamientes de la critics de Sraffa al

modelo de competencia perfacta.



CAPITULD 1 LA TEORIA DE LA ORGANIZACION INDUSTRIAL Y LOS
MODELOS DE PRECIO LIMITE.

En este capilulo se presentan los principales supuestos e
hipdtesis presimtes en la teoria de la organizacisdn industrial,
en velacidn cen los doeterminantes del  descmrefio industrial,
particularizands sobre los  detarminantes d=  la  rentabilidad
scondniica. El enfisis estard, mds que en el amplio debsate
tebrico en tornn a la fijacidn de precicos bajo distintas formas
de  competlencia, en agudllos elemnentos que, habiends estado
presantas on esa discusidn, han sida considerados en la

elaboracidn de los modelcs de2 precia limitae.

. 1. Planteamientos generalas de la teoria oe la arganizacidn
industrixl.

El término Jde organizacién industrial define a toda una
linea de pensamientc que & partir de  la décads do los aftoss
cuarenta se ha centrado en la busqueda de elementos diversos que
rpernitan explicar cuwdles son ios Jdeterminantes dltimos que

.condﬁctonan el desempelo industrial.

Se considera pionern de esta linea de pensamientoe a Joe S,
Bainl® quien, al formular un modelon de fijacidn de precios en la
empresa oligopdlica, introdhce algunos elementos que  darian por
resultade  la  formalizacién de wna relacidn de causalidad que

astablece que la estructura de mercado en que se inscribs una

10 J. 5. Bain (19493 op._cib.
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industria detarmina el desenpefio de 1a misma. il

En efecto, en la amplia bibliografly existente sobre el
tema, 12 ol eje en torno al cual se desarrolla toda una se2rie Jde
hipadtesis concernientes &) desempeflo industrial es el denominado
modela 'estructura-desempelMo’ el cual ha sido derivada de la
tzoria  tradicionnl do la empresa, en la gue so distinguen
diferentes estructuras de mercado. S$i bien es en el siguiente
capltula en el que se exaninan los eleénentos qus definen al
conc2pin Je esiructuwra de mercado, baste aqul con sefalar que,
tal y como lo seMalaba Sraffa en ou artlculo del 26,12 las
emprasas en 21 mundo real operan  @n marcados situados entre los
dos  extremos  cefinudse por la competencia perfecta vy por el
monzpolio, de tal manera que las relacionas que pueden
establécerse entra fa estrucivra v =1 dessmpefio, son de mucha
mayor complejidad y de mucha menor precisidn que aquéllas gue se
egtablacen en los extremos tedricos arriba sefalados. De esta
forma, =1 andlisis dzi modelo 'estructﬁra—desempeﬁo’ suele estar
apayado por estudios de cardcter empirico que permiten evaluar la
validez de las hipdtesis planteadas.

Si bien los anidlisis basados en el madelo 'estructura—

11 Esos elementos serdn ewaminados en la siguiente
seccidn, . ’

12 Vdaseg, entre olros, J. 8. fain (1952):  Industrial
erganizationZ; F. M. Scharer 19807 “Ipdustrial _markek

siructure and_scopowic_parforpapce? K. Cavas y M. Uskusa €1376):
rlogustrial_orsapization _an_JaeapZi F. J. Devine ei. al. (1576)!
Z6p.inipaducticon to_indusirial_scopamics? .

13 P. Sraffa (19263 op._ cib.

3



desempefic’ han llegadoe a importantes resultados =n lo que a
desempelo se refiere, cabe mencionar sue este models, izl y csiea
lo rlantea Bain, ha sido fuertemente custioﬁado dentro  de la
misma linea de la teorda de la organizacidn industrial, en la
medida qua no considera el hecho de que en iguales astructuras de
mercado puede haber comportamientos distintos de las empresas, lo
que conllevaria, entonceé, a distintos desenmpeios. Esto implica
entonces, necesariamente, la radefinicidn de la relacian de
causalidad establacidéndose la relacidn  ‘estructura-conduc ta-
desempefio’ . A este respecto, cabe mencionar cuales son los
elemnantos que segdn Schererld, debieran sev  tomacos en cueaty
Fava incorporar el factor referido a la conducta de ias ampresas:
éstos son el comportamiento en la fijacidén de peecios, la
estrét;aia,del iro de producto’ y de la propaganda a realizar;
cuestiones referidas a la investigacidn vy al desarrolio,
inversisn en  nuevas plantas, y diversas ticticas quz adoptan las
emprasas Jesde 21 punto d8 vista legal.

Adn  con la incorporacidn del elemento <o la conducia
empresarial gara redefinier al modelo ’‘estructura-desempafio’, otro
punto presenta en la discusion es el referente a si  la relacidn
de causalidad planteada @s de  cardcter fundamentalmente
unidireccional (estructura-conducta-desempefo), o si, por el
contrarin, se admite la posibilidad de retroalimentacion entre

estos  tres factores. Este punto resulta d=  particular

14 F. M. Scharer (13203 gp._gil. Cap.l

10



importancia en relacidn a la politica industrial pues discute,
entre otros, el caracter exdgeno (o enddgenc) de la esiructura de

mercado, v si 25 valida la proposicidn de que &

ciste una relacidn
de causalidad enire la estructura de mercado, la conducta de la
empresa y el desempefa industrial, podria entonces pensarse que
la politica industrial pretendiese alcanzar ciertas metas en el

desempefio  industrial via modificaciones en la estructura de

marcado,

Habiendo sefialado los lineamientos generales en que se basa
la teor{a de la orcanizacidn industrial, asl como algunas de sus
rosibles limitaciores, pasenos ahora a la  revisidn de  las
hipdtesis, bajo este marco de referencia, relativas a la fijacidm

de precios de la emrrosa oligsopslics.
1.2. Los modelos de precio limite.

Al intericr de la discusidn de fijacidn de precios de la
emprasa oligosblica se distinguen dous grandss  corrientes:  una
que propone soluciones diversas basadas en las posibles
reatciones de los competidores y en una serie de variaciones
cmnjeturﬁles, y otra qua propone una solucidn tYnica vy definida,
que consiste en explicar la fijacién del precic oligopdlicw
tomands coma Base el costo directo unitario vy affadiends a este

costs un  determinado margen para cubrir los costos indirectos y



atro margen para cubrir  los benaficins. iS5 Sin  embargen, 2six

segunda corriente, si bien rermite explicar a partir de lz
hipdlesis de la curva de demanda quebrada,l£ las rigidocces de
precing observadas en un mercado oligoedlico, no explica por qué
el precin al gue se ha llzgado es el gue a3, En otras palabras,
no dice nada acerca de los elementos considerados por cada
empresario (salvo el heche de que cada uwno de ellas  toma en
cuenta a todos sus  competidores?, al fijar el precio que
prevalecerd en el mevcado. En efecto, la hipdlesis de  la curva
de demanda quabrada considera al precin vy a la caniidad producida
" de cada empresa oligopdlica tono datos, vy explica  la rizidean cel
precio alcanzads a. partiv del siguiente vazonamiento: Cada
empresa enfrenta su curva particular de demanda, vy para sada
empreSavio dicha curva parece s2r =lastica ante aumentos en el |
precio (por el temor Hde que si &1 aumenta el precico no sea
saguido por sua competidoras  para de esta forma atrasr parte de
sus clientes), al tiempo que parece rigida antz chsminuciconss en

el precin (si un empresarin reduce su precio, =spara que Sus

15 Esta forma de explicar la fijacidn e precios se
origina en el ’principio de costo pleno’ (Hall vy Hitch, 1933
op._cit.) el cual es traducido por Sylos Labini a la siguiente
foraula, a partircr de la cual, como veremos mas adelante, le es
posible deducir su formula de precio limite y de precio de
exclusidni :

P = veq'v + gq'lv) donde (v) es el costo directo unitario;
(q’) as el margan sobre (v) para cubrir los  eostos fijos

unitarios CkJ); vy (q'') es el margen sobre (v) para cubrir los
beneficios (3).

16 La hipdtesis de la curva de demanda quebrada es

examinada por P. M. Sweesy (1933)1 pe..Cit., ¥ =25 al mismo
tiempo, una herramienta en el andlisis desarrollads por Hall y Hitch.

12



conpetidores hasan 1o mismo fpara no perder  parte de  su
clientelal.

De esta forma, sigue sin estar resuslts el problema
esencial del oligopolio, gque es =1 d2 esclarecar  cbdmo  se
determina el margen quz 32 aflade al costo directs wunitaric, v
cuales som los limites de diche margen. fara efectos del
prasante estudio, resulta importants examinar ahora cudles fusron

las contribuciones de Joe 5. Bain al problama odal oligorolis.

Bain aborda el problema de la fijacidn de pracios  de la
enpresa oligopdlica  intentado dar  vespucsta a ror que el precic
fijado, si bien resulta ser un przcio supericr &l predis Jde
compectencia, es  sin embargs  inferior &1 precic monopélico, 17 v
llega a la conclusion que la competencis eeizgpcisl de nuevos
ampresas juega un-papel relevante en la deterninacidn del precio

De esta forma, Bain distingue entre la interdependencia
oligopilica que se origina on la  cowpetencia efectiva zntre las
2nprasas 7a establecidas 2n el mercada, vy la interdependencia que
se establece entre estas empresas ra existentes ¥y las gue
potencialmente puteden entrar al  mercado. Reconncida la
exiétencia de esta dobla . interdependencia, las decisiones de la
anpresa individual se basan en buena medida an los supuestos que

¢sta hasa sobre las reacciones de  cus competidores  (actuales

Y ton vavias  las trapajos realizados por Bain en los que

‘examina- la fijacidn del .recio en  la empresa | oligopdlica!
ZQligeesly.and. S0dry. exezcniznn (19475, ZA__pRis.ep.erising_io
mopoealy and_oligoesly” (1343); v sy libro ZRBarriers_ bo_new

canebilion? (19557,



rotenciales), v sobre las decisiones autdnomas que éstos pusdan
tomar . 12

Fl wwedelo de Bain se desarrolla en <! contexto de oun
oligopaiic con colusidn (va sea ésta tdcita o ewplicita), 19 y
bajo el supuestn de qua el operar en  un mercadn oligopdlics con
colusidn s2  traduce en la pasibilidad de fijar un precio tal que
maximice la tasa d= Janancia, dada la relacidn entre las curvas
de demanda vy costo. Ahora  bien, &1 gue el pracio (ijado bajs
estas condiciemes resulle ser wun precio  inferior al precio
wonapdlico, se axplica  justamente por la anenara potencial de

ingress D2 nuevas empresas  al mercado! el laz coredicianzs Jde

rr

entrada al  nercads son relativamentio dificiles, =@ zracis Tijado

par las empr=sas existentes tenderd al precio monocpilics sin que
v

=3 ‘ellos =e d¢ la entrada d2 Aueves conpetidoresz)] si por el

contrarin, las condicinnes de antrada son relativamants faciles,

entonces el precion fijado s=rd el denominads precio limita, que

e En el trabajo de E. H. Chamberlin (1% S-S 5N Y
se sefialaba el fendmeno de la interdependancia oligopdlica entre
las empresas istentes. Recudrdese que el anilisis de
Crhambarlin examina dos situacimones posibles de equilibrin! &l
equilibrio en &l grupo 'grande’ (definido como agdel  en sue &l
nunero Jde  produc tores es tal gue permite suponer gue la conducta
da todos log competidores Mmoo se modifica ants canbios en la
conducta de una solo de ellos, esto es, asuel en el que no hay
interdependencial; y =1 equilibrio del grupo ’‘chico’ (definido
como aquédl en el que Se esperd que- haya una reaccidn por parte de
los competidores ante una variacidn en  la cenducta de alguno de
ellos; asto es, asuil en el que se establece la interdespendencia
oligopblical.

13 Fara una discusidn de les factares que facilitan por un
lado, vy dificuitan por el oirn, las posibilidadas de actuar en
colusidn, véaze F. M. Scherer (19294' o, _crt. Caps £ y 7.
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€s un precio tal gque desincentive la entrada de nuevas ompresas.

Bain define a las condiciones de entrads & partir Jei
porcentaje en que las empresas va establecidas pusden elavar su
Pracio por encime del precin de competencia sin que &sto atraiss
a nuevns competidores, llsgando asi & la férmula! E = (F1-Pc)/Pc,
donde!

E = condiciones de entrada;

Pl = pracio limite; v

Pc = precino de competencia.

Despejando para Fl, se tiene que @l arecio linite es igual

Pl = Pc(1+E).

m

[

So tiene entonces que la teoria del precio limite es una
teoria sobre los determinantes de las condiciones de entrada.

A este respecton, Bain seflala cuwatro tipos de barreras que
dafinen la naturaleza de  las condiciones de sntrada: i) las
ventajas absolutas de costos de las empresas ya establecidas; ii)
la existencia de economias de escala; 1ii) los reguerimientos de
capital ‘inicial; 'y iv) la barrera de la diferenciacidn del
producto. Entre mayores éean estas barreras, mayor serd la
dificultad de entrada y por tants mayor serd el precic fijado por
las empresas, 3in qus =11o incentive la antrada de nueves

competidores.

Zi hien es en el sigulente capitulo #n el que se discuten
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estas barreras & la entrada en tanto son determinantes do las
distintas estructuras Jde mercads, cabe agqui adelantar algunas
consideracinnes en torno a la diferenciacidn del productn: El
fendmeno de la diferenciacién del producto es analizado de marsra
formal por Chamberlinid como el elemento gue ie Parmite explicar
la existencia de cierto poder monapdlice que le es conferide &l
emprasarie, aun en el caseo de que el ndmero de productores sea 1o
suficientemente grande (véase nota de pie ndm. (8 en la que se
define al grupo 'grande’ y al grupo ‘chico’}. El argumento de
Chamberlin nos dice que cada productor, al diferenciar su
productn ya sea por su contenidn y naturaleza intrinseca, o bien
a traveés de una cierta estrategia de ventas, es un monopolista en
su marcads, aunmue la existencia de productns sustitutos cercancs

le impida a dicho produclor actuar tomoc un manopolista puro.

Regresando al concepto de precio limite, éste es retomads
posteriormente por  Sylos Labini  cuando examina la situacidn de
eguilibrio de largo plazo =n el oligopolio.2l

El analisis de Sylos tLabini estd referido & una industria
altamente concentrada y en-la que existe un sbdlo producto. y éste
es homogéneo (esto es, el analisis ge refiere a la situacidn de
nligoponlin concantrade); b4 establece, a partir de la
determinacidn de precio con base en el principio de costo plenc

(visase nota de pie nam. 15), las siguientes formulaciones:

200 E. H. Chamberlin €1933)% op._cit.
21 F. Sylos Labini (19893: op._cii. Cap. 2.
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(1) p=v +tq'v + a3y

€2) q'v = (k/x}

(2 g'’v = (g); sustituyenda (2) y (2) en (1)
€4 p = v + (k/x) + 3

Dafiniends ahora a la tasa dez ganancia (8) como los ingresss

totales (px) menns los costos totales (k+vi), en relazidn a esos

costog totales, se tiene!

(58) s = [px « (k+vndd/(tvig) da donde:

32 m o= [C(k/%) + vIECLl+sl.

Bajo los supuestos de que en el mevcado hay liderazgo de
precions (i.o., de sue o3 un  detazraiinacdo Lige de emprasa el gue
fija el precio mientras que los restantes tipoas de empresas son

seguidoras de esos precins); de que coexister en =1 mismo mercads

diferentes tamafios’ de planta asociados a diferentes ts=cnalocia
que se reflejan en distintas funciones de costo] y d=  sue existe
una tasa de ganancia minima por debajo Jde la cual las empresas
establacidas daciden no permanscer en =l nercado, vy las entrantes
potenciales decidegn no  ingresar, la empresa lider (que es la
aran empresa). pueds hacevr caer @l precis por  debajo del costo
promedic de la pequefia v/o mediana empresa y lograr, en el corto
plazn, la salida de dichads) empresais). En 21 largo plazo, =ste
precio, denaminados de eliminacidn, tiende & coincidir con el

precio limite o de exclusidn, que es aguél qu2 no  sarantiza la

17



obtencibn de la tasa de ganancia minima.

Al igual <Gue en el modelo de Bain, el pracio linite estara
daeterminado por las condiciones de entrada; en este caso, los
factores que determinan las ctondiciones de entrada al mercads
son: i) el tamafo absoluto del mercado; 1i)  la elasticidad
precin de la demanda; 1i1i) la tecnologla de la industria que
dafine la existencia de distintos tamafios de planta; v, ivd los
precins de los faclores que, conjuntamente con 1la tecnologla,

daterminan el eoasto promedin total de la empresa.

Con base en los seMalamientcs anteriores en torno a los
fundamantos del precio limite v de precio de exclusidn, se puede
entonces concluir que la politica de fijacridon de precics de una
anpresa  astd determinada en buena madida, por el tifro de
conpetencia en que se inscribe 2sa empresa, asl como también por
la naturaleza vy magnitud de2 las barreras a la entrada al mercado
en qué opers la empresal €1 el mercado estd caracterizado por ta
existencia de pocos Productores, (esto es, si se esitd hablando de
una situacidn oligopdlical, pusde esperarse un precio superior al
precio de compétencia; si adends existe el fendmeno de
diferenciacidn del producto, cada productor es un  pequefio
.monopolista al interior de su propio mercadn, 1o que confiere un
cierto poder discrecicnal para la fijacion de sus margenes de

finalmente, si dicho mercads estd caracterizads por

Fananeia
existir fuertes barreras a la entrada, al precio fijade pusde ser

‘relativamente alto, sin que con elln se atraiga la entrads ds



nuevos competidores.

Estos tres elementos (nimero de preductores, existencia o no

de productos diferenciadeos, y barreras a la  entrada), son

entonces elementos que determinan 1la conducta de las empresas en

1o quae a fijacidn de erecios a2 refisre; coms veremos en el

siguiente capitule, son justamente estos tres elenentes los que
permiten definir a las distintas estructuras de marcado, 1o que

deriva, entontes, en el establecimients de la relacidn ‘estrucura

da mevcado — niveles de rentabilidad’.
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CAPITULO 2. DISCUSION DEL. CONCEPTO DE ESTRUCTURA DE MERCADO.

En el capitulo anterior se examinaron los fundamentos
tedricos de los modelos de rprecio llmite, asi como los supuestos
presentes en la teorila de la organizacidn indusirial, la cusl
sostiene que hay wuna relacidn de correspondencia entre la
estructura de mercado y el desempefc industrial. Veamos pues, en
este capitulo, en gué consiste 1la estructura de mercads,
examinands cada uno de los elementns que la conforman.

El concepta de estructura de mercads estd referido a una
sarie de elementos que imprimar ur datermivado caracter a las
interrelaciones que %2 establzacen sntre los digstintos productoras
que compiten en un misms mercado, asi como  también entre estos
competidores y . los compradores sSue acuden a dicho mercado.
Dentro de la perspectiva neocldsica, se distingulan ya dos
situaciones extremas en el tipo de competencia! por un lado, la
competencia parfecta caracterizada, entre otres factores, por la
existencia de un gran ndmero de empresas que compiten en un mismo

. marcado en @l que los productos son perfectos  sustitutos unos de
otros v en 2l que existe perfecta movilidad de recursas; por atro
lado, la situacién de nmonopolio en la  que la produccidn se
concentra en una sola empresa.

Tal v como sefalamos - en la inroduccfén, es en la década da
105 aMos treintas cuando, & ralz de las coriticas  hechas par
Sraffa al  modelo de competencia rparfacta bajn los supuestos de

equilibrio parcial vy estatico, cuands empieza  a desarrnllarse la
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teoria de la competencia imperfecta la cwal introduce un nuevo
elemento en la caracterizacidn del tipe de competencia y que es
la segnentacibn del wmercado via la existencia de productos
diferenciados.22 Por otra parte, las contribuciones a la teoria
de la empresa fuera del contexto de competencia pevfecta dieron
lugar a distintas teorlas del oligefpnlio, en las gus se abandona,
entre otros, el supuestn de la libre movilidad de capitales, de
tal scuerte aque las dificultades enfrentadas rara que dicha
movilidad tenga lugsar (denocminadas barreras a la entrada)d, juesgan
un papel relevante en la competencia oligapdlica.

Estos dos elementos —al grado de diferenciacidn del producto
y las condiciores de entrada a un determinado mercado- definen,
Junto con el ndmers de competidores reales, a la estructura de
mercade. En efecto, en la literatura sobre el temal2 parece
habar conzenso en torno a que log elementos que conforman la
estructura de mercado son el grado da concentracidn por parte de
los vendjedores (asoaciado estrechamente al numeroa de
competidnres)! el nivel de diferenciacidn del producte, y la
magnitud v naturaleza dse las barrevas a la entrada. Qtrns
aulores consideran. ademds, en la determinacidn de la estructura
de mercado, la existencia de la integracidn vertical vy de la

diversificacidn del productoe, as! come también el grade de

2z Es en particular, en 21 trabajo elaborado por E.
Chamberlin 1933 g, _cil. en 21 aue se intraduce la nocidn de
mercados seamentados via la diferenciacidn del producto, En el
capltulo anterior ya se hixo referencia a este elemento. '

. 23 Véase, entre otres, F. . Secharer (192030 oo, _cit. v
N. Lee y 8. M. Jones (197830 Zlpdusirial and earcked siructural.
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concevitracidn pravalecients entve los compradores.

Antes de2 pasar 2 discutir cada wuno de los elénentos gque
caracterizan a la estrructura de mercado, conviene seflalar
ciertas dificultades tebricas y précticas enfrentadas al tratar

dz definir dos conceptos clave en el t2ma que nos ocupa ¥y que son

el concepto de 'wmercads’ y el concerio de tindusteiat.

2.1. Definicidn de los concepteos de 'industria’ y de 'mercado’.

Com@ncemds por  mencionar  gque  al  abandonar &1 modelo Jde

compelencia perfecta como marco de andlisis o la zneress vy de la

industria, se abandona tambkidén 21 concarlo  de industria coma
unidad de andlisis para cenbrar la discusidn en el equilibrip de
la eﬁpresa: in embargs, ¥ como vrasultado de la importancia
otorgada a partir de las dltimas tres décadas al estudio, ya no
del equilibrio, -sing del desempefo del sector industrial como un
todo, un punto adn vigente en la dizcuzidn an torno o cudlas 5:n
los objetivos v la metodolaéia propios del andlisis econdmico de
la indgstria coma un  tema especlifico de la econcmla, estd
referido a cuil es la unidad de estudio mas apropiada  dentro de

un estudio acondmico cuya drea de interés es la industria.24

24 £l tevwino de ’economia  industrial’ es intrnducide a
la literatura apemas a principins de 1los afos - cincuenta por
F.W.S. Andrews en sus trabajos “Industrial Analysis in Ecomomices”
y Y"Industrial Analysis as a Specialist Subject”, siends gus antes
de la aparicidn de estos trabajos, el andlisis econdmico de la
industria no habla sido reconocido como una rama especifica de l1a
economia, subsistiends, a la fecha, una falta de consenso en
cuanty al nombre con que se dasigna a este tema de estudic, 1o
cual no es sino reflejo de la falta de consenso en torno a cuil
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Andrews, en su trabajo publicade en 196408 seflala las
limitantes de las teorlas de la empresa individual para explicar
1ns nivelas totales de praduccidn y ventas de  una indusiria, las
fluctuaciones de precins que experimenta dicha industria, la tesa
de preogreso técnico a que observa esa industria, etc., v sefala
por consiguiante la ﬁecesidad de Jasviar la atencidn Jde la
emprasa individual hacia la industria en su conjunta.

Sin embargs, el rescate de la industria como wnidad
significativa del andlisis ecandmico no permite que nos olvidemss
par completo del andlisis de la empresa individual: En primer
lugar, en 1la practica la empresa individual pusde tener la
caricidud de influir significativamaets en Ins niveles d2 pracio vy
de produccidn de la industria en la que opera; en sasundo lugari
desarrollos recientes de 1a tesria de la demenda indican que la
demnanda por el consums de un determinado bien (o servicin) es
mucho mas manipulable de 1o que tradicionalmente se asumiz, lo
cual -=2n principio- permite a la a2mpresa individwual 2jercer un

papel activo en la determinaciédn del tama®o de mercado en el que

ac taa,; 26 en tercer lugar, finalmente, la existencia de

imperfacciones en 2l mercado, aunada a esa capacidad d= manipular

la demanda, le confiere a la empresa individual un alto poder

es el 4rea especifica de estudio de esta materia, cudles  son sus
objativos ¥ cudl es su metodologla. (Véase N. Lee —1976- "EScope
and Method of Industrial Economies”.)

it FW.5. Andrews (1964):  “Op__gouestitdon. _in_econonic
Lbeory. .
5 Véase al respecto R, M. Jones (197€3) “Pricing.in.mackeiin
-
23
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diserecional para fijgar sus propias mneblas, d=2

maximizacidn oo las zanancics v la eficiencis tdemoe

4 = dejan Jde
Cser condicionzs iz Sua_bon PEre la sobvevivencia FMPEBE

Faor otra  parte, contrariamente & lo planteads an wn modeio
de competencia perfecta, en 2l gus las enpresas  esrtencocesn & una

misma industria, producen wun bien idéntico presumiblamente

implica procesos productives sinilarcres asl como la wtilizacidnm d=2
insupas  obtenidos wn 1os  wmismos  meccadss), y ofvecen dichea
producte en un misme mercads, en 12 priclticsa,  una empresa tipiza

as productora de diversos geoductos v opertanencs pov tenin s

& mas
de una industyiz y ofirec: sus productos oo o o nds neccasos.
En comtraparte, sin 2nbargs, cude  tzpbids oIourriv ogus

distintas actividades produitivas  e2stén  ligadas & diversus

z
industriaz  porgus utilizan distintes insumss  y  Jdiferentes
procesos productives, aunque 1o0s  productos  resultantes  s2an
sustitutos cercanss y compitan por  consiguiente en sl misma

fercado; en este’ cazo, la unidad oe analisic dehiora

referida al mercado.

Es entonces la industria como un  todo, @5 un mercado
particular, o es la empreasa individual la unidad en la cual debe
basarse el estudin? De 1o dicho hasta aaui no puede desprenderse
sino que, para efzctos de un analisis del sector industrial, les
concertos de enpresa, de  mercada vy e indﬁstria tieven que ser
vistos como conceptos complementarios entre s, vy el &nfasis dado

a o u oatre o concepto, - derpenderd Jdel caradcter particular del

N
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feudbneno que se pretends analizar.  Cabe mencicnar 1o que a este
respizcto sefiala Joan Robinson: 7. . 1as cuestiones referidas o la
compaetencia, &l moncemlio o al sligopolis, deban ser considzradas
en tarminos de mercado, mientras qua aqudllas cuestionmes
concaerniantes al  trabajo, a las 9anancias, al progreso téconicn,

etc ., deben ser consideradas en términss de industria. "27

Pasenns ahora & analizar cudles son las  ligitacionss do

cardcter te

y Practico para definiv une determinad: unidad
de analisis.
Si definimos al mercado coms el espacio en el cuzl s2 redinen

un grupo  de vendedoares a ofrecer un mismo producto vy un grupo de
co&pradores que demandan dicho producto, perc resulta qug la
sustiluibilidad de  diebod products 25 vista de forma Jdistinta esor
los distintos compradores <(esto es, bhay diferenciacidn del
‘pvoducto), entonces,  en dbnde  termina wun wmercads y =n dénde
comienza el otro? © En la pracltica, st pocas  las  &reas d=
produccidmn en  las gque puede hablarse de un  seolo  productno
homogénen! ol problema consiste en distinguir aquéllos productos
-que  estando diferenciados pertenecen a  un misms aercade, Jde
aquéllos que, siendo diferentes, rertencen a distintos mercados.
Esta distincidn es esencialmente una dstinc1¢n de grado, ya
que é;ta relacionada al gradoe de sustituibilidad entre los
productos) adn en el taso de  qu= se pudieran calcular las

elasticidades c¢ruzadas de la demanda, sue 25, en teorla, la

27 Citado.en N. Lee (1976£): op._git. rdg 33
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maneva de  cuwantificar el grade do sustituibiliZdad  entve doc
productos, esta elasticidad nos clavificaria =i probicia desde ol
puntn de vista conceptual, pero oo desdz: 2l punbo ds vista
pradctico, puss el dltimo criterin para establecer el nivel

critica & partir del cual un producto 3 clasifica comn

b

diferenciada vy obrs ge clasifica Jdiferent=. Liane que ser un

criterin fijade arhitrariamsnte (est

)

€5, NG hay ningdn criterio
preastablecida para establecer 21 valor de  la zlasticidad a
partir del cual se consicora que el producto estd diferanciado).

tJn  segunidn problema  de cardcter praciice a Sue  nos

anfrentanss al astablacer una definicidy de 'meviads’ se deriva

de los  limiles geagraficos gque delimitan dizho mervcado. S0, porp

ejemplo, se identifican a las fronteras nacionales comn los
limites goograficos  del mnercado, la definicion de mercado a qus
arritamnos rosulia ser demasiade estrecha v cavaente de sisnificads
desde 2! punto de vista del camercio internacicnal. For oiro
ladn, v adn suponiends &l caso de una =sconomia cerrada, esta

misma definicidn de amercada = artir de fronteras nacionales

resulta ineficionte en la medida gus no incovpora  ta existancia
d2 mercados  sesmentados regionalments;  1a pregunta ahora serial
en dbnde termina un mercado regional ¥ en ddnde comienza =1 otro?
Nuzvamente, nos enfrentamos a gue el criterin Gltino para
establecer los limites seograficos de un mercado results ser un
criterin fijadas arbitrariaments, Tomanwds  en cuenta factoras

tales como &l precio de venta del bien en cusstidn y la distancia

que 2l consumidor tiens que ubrir para adsuiric dicks bien, ios

)



limites geografices del mercade estarien determinadcs, en un
axtremo, en agquél punto en el aue el precio de venta sea fmenor vy
la distancia por racorrer no sea 1o suficientementse grands como
para que al consumnidor le resulte preferible adauirir el producto
en otro  mercadn a un precin mayor, v, &n 21 otra entremo, en
aqudl punto en el que el precio es mayor poro la distancia por
racarrer es la minima esto es, el mercado wstard conformado por
todos aguellns oferentes gque, en la mente del consumidor,
resulten competidores al combinar 21 factor precio y el facteor
distancia.23

Finalmente, cabe mencionar que, entre naynr sofisticacidm
quiera darse a la definicicidn del concepta de mercado, mayor
serd la dificullad para sustentar empivicamente cualquier estudio
pasado =n €] mercado comoa  unidad de andlisis, ve que la
informacidn estadistica tal y como usualmente estd disponible, se

refiere a la industria definida en términos tradicionales.

En lo qua respecta a la dafinicidn de industria, se asune
que las distinas acvividades productivas pusden ser clasificadas
en la misma industria .mediante la  agrupacidn de =HPresas qus
producen un. mismd bien, y 9ua dichas empresas son perfectamente
distinguibles da otras que producen otros bisznes ¢ qus

partenancen a oiras industrias. En la practica, sin embargo, vy

8 Nuevamente, habria que calcular las elasticidades
cruzadas de la demanda para ver el afects que un aumentn en =
pracio del bien ofrecide en el mercado "x*  tiezne en  la demanda
del bien ofrecido en @1 mercado "y7.
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comd ya  se seMald, no 25 posible bacer dicha clasificacidn, nax

sbla por aue wun busin ndnera de emPresas  son

diversos bienes, sino porgue adends, la linsa divisoria entre los
productos qus pertanecerian a una industriz vy los productos gque
pertenecerian ~a otra, no puede ser astablecida sino bajo un
criterin arbitrario.

Los intentas por establecer definicianes estandsrizadas dei
conceptn de  industria se  remontan al ato de 1948, afio en el que
se introduce en el Rzino Unido-. la primsra Clasificacidn
Industrial con objeto de  dar uniformidad gue parmitisra
ccaparabilidad entre las diztintas setaciizticns
industrial. Cicha clasificacidn fud vzvizads en

nuevanente en 1962; los criterios utilizsdo: sara estad

clacificacidn, estdn basados en faclores tales come el
bien producids (y/o del servicio ofrecido), la raturaleza Jd= los
insumos utilizados, asi como tazbiZn el cardcter de los procesos

productivos, Taleg factores. sie zebirso, eor 1o zufic

b enem e
ambiguos como para que al  interior de una missz industria s
tenga un significativo grado d2 heterogenszidad entre ellos. Cada
pals ha establecido su clagficiacidn industrial atendiendo a la
composicidn y estrucliura de su propia economia, y con distintos
B
grados de sofisticacidn, que dependen da condiciones
estrictamente particulares del pals en ;uestibn_ far ello, ¥y &
efec£os de  hacer posibles comparéciones intermacionales basadas
en informaciones estadisticas propias de cada péis, las Naciones

Unidas han elaborady una ciasificacidn industrial internacional



(International Standard Industrial Clasification), en la que s&
manejan tres niveles de agrupmcidn: el de Jdivisidn (un dia1to);
el de gran grupo (dos digiteos), v el de grupo (tres dicitos). En
Méxice, en lua actualidad, se dispone de inforeacidn para el
sector menufacturara a nivel de rama (dos digitos), grupo (tres
digitos), y subgrupo (cuatro digitos en los censos de 1270 y 1375

v seis digitos en el censo da

ciste &

clagsificacidn utilizada por &l Sistema de Cuentzs Naciznales qus

se basa en la clasificacidn internscional de Naciones Unidas.

2.2. Elemzntos que conforman a la estructura oz marcads,

Una  ver gue  hewos  mencionads  slaunss ing p

blenas
S

concernientes a  la definicidn de los conceptos de ‘industria’ y

de ‘mercadn’, en esta seccidn se discuten los distintos elementos

que confoarman a-la estructura de mercads. 29

2.2.1. Grado de concentracidn de nercado.
El grado de concentracibdn de mercado estd ascciads al
ndmero de praductores que compiten en &1, asi come a 1a forma en

Qque  ze distribuys 21 mercado  entre dichos compelianras. La

29 Tal y como se manciond al  principio de  este capitulo,
gon .- varios los  elementos que detarminan a la estructura de
mercado; sin embaran, aqul se discuten nada mds 108 relativos a
la ~concenivacidn, a la diferenciacidn del producto vy a las
barreras a la entrada, pu2g son dstos los elementos considerados
en la literatura coms lzs mds relevantes en la determinacidn de
las distintas formas de comgztencia,

29



importancia de la concentracidn de mercado (y esto 1o veremos con

detalle a continuacion?, no reside en el ndmere pap.zg d

Hd
-
b
n

ampresas, sing 2 105 supuestos que  S2 estableren  acerca d2 las
reacciones que se espera puedan tener los competidores vivales. 20

De hecho, el ndnmero de competidorves cobra relevancia on la
madida que  un wdmero  veducido de  enEresas que  compiten en una
misma industria, confieve & észlas un cisrto poder de mercads (que
sa traduce en  la capacidad de actuar sobve clerteos agspactos
-cruciales como son, por cjemplo, fijacidn Je precics o politicx
de expansidnd. L.a Ppresencia (o ausencia) de este poder de
rarcado es en dltima instancia 1o relevante al definiv a una
estructuva de meveado.

Ya la teorla marxista nos habla do la concentracidn al hacer
referencia al procesn de monosolizacibdn que experimentan las
2conoinlas capitalistas avanzadas. For un lado, se habla de la
con:entvacibn’como un fendmens  ligado al proceso de acunulacidn
dae capital, y se rafierve, por tanto, al crecimientn de capitaleé
individuales que devieng en  un aunento del capital social de la

economia, . For otro lado, se habla del fendmence de 1

Y

centralizacidn que, siends independiente del  crecimienio del
capital social, consiste en la fusibdn de capitales va formados, =}
en procesn de  formacidn, como resultado de la competemcia
capitalista en la que los pequeMos capitales acaban por ser
abmorbides por los grandas capitales.

Puede decirse que el interés surgidn en la década de los

20 - Yéase R. M. Jones y N, Lee (1976} gp._git.
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aflos cuarenta en torno al fendmeno de la concentracidn obedescid,
en buena madida, a Aque, 20 =faecto, se estaban cumpliend> los
prondsticos de Marx en el sentido de que la ldgica del procese
da competenzia conducia a wna ceoencentracidn cada ver mayor,
minando con  ello las bases del sistema capitalista. Al mismo
Ltiemnpn, al abandonarse en el terreno  tedrico el marco de la
compztancia perfucta, empizzan a desarrollarse las primeras ideas
en torno a 1la concentracién, Ltamo elemento distintive de la

competencia oligopdlica.

En el contexto del presente eostudio resulta importante
aclarar sue al hablar. de  concentracidnm hacemas referencia al
grado de concentracidn imperante en mercados especificos, v no a
ia concentracidn global de la sociedad. Las posibilidades de
bhacer referancia empirica al grado de concentracisdn de mercado
resultan muy limitadas dado aue los datos estadisticos de les que
usualmente se dispoane, estan referidos al concepto de industria 'y
no al conceptlo de marcado. Teniendn en mente esta limitacidn,
muchn  se bha discutido sobre las formas que  permiten hacer
cperative un  indicador de concentracidn, habiéndose desarrellada
dos tipos de indicadoraes!

Un  primer tipo, conforna a un grupn  de medidas de
concentracion relativa, las cuales se basan en la Curva do Lorenz
¢ ponzn 2l dnfasis en la disiguzaldad en 21 tamafio de las émpresas
at  interisr de la industria. La curva indica el porcentaje

aeumulado de una -industria (en Lévmines de produccidn o eapleo)

21



que es controlado por  un determinado  porcentaje {ocunulado) ds
las empresas que conriten en el mercads, de tal suarte que, si no
hay desigualdades en el tamalo de las empresas, la curva es una

Jdiagonal con pendiente positiva isual a wuno. El grado en que la

curva se dJesvia de asta  Jdiagonal, indicard o
desigualdad o de concentracisn relabiva impe la
indusivia. En la pPractica, estas madidas de comcentracidn  son

de poca o nula wutilidad para captar el poder da  nerzado que se

deriva justamente  de la concentracidn.  Guponsase Casn 03 una
industria en la gque coexisten cuatrs empresas ¥y cada una de 2llas
participa con el 254 de la produccidn v/o el emplec, misntras que
en atra industria, conformada por clen enprssas,  cada wna de
dstas participa  squitativamente en  la produccion v/o =1 ameles.
El indice de concentracion relative para ambas industrias sera =1

mismos =n la madida en que no hay desigualdad entre los tamafos de

las empresas! sin embargo, las empresas pertenecientes & una v a

otra indusiria operan en mercados muy  distints
aperan en un  mercads  atorizado vy fuertemaente comcetitive,
mientras que las segundas operan en un  maercado  claramente
nligopblico en el gue  es Qlausible suponer  la existencia de
cierts poder de mercado.

El segundo grupn  de iadicadores 1o conforman medidas de
concentracidn absoluta, las cuales dan una ides mas asroximada
del poder de mercado del gue goza  un determinado numero ae
=ppresas. Bl indicador W= concentracidn  absaluta que  con mayor

frecusncia se utilizs (por  la relativa facilidad con que puade

ey
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‘sar'construido), es el cociente de concentracitdn (concentration
-ratio) que sae define como el porcentaje de la-produccidn (o del
emplen) que es controlada por un determinado ndmero (n) de
establecimiéﬁtog. de tal suerte que:
CRn = (£xi/X) x 100

‘donde £%i 25 la suma de 1a produccisn (o emplec) de 1os p mayaorss
establecimientos v X es la produccidn (o empleo) total de la
indugtria. 21

Este indicador tiene, sin embargo, algunas limitaciones que
conviene seflalar! wna de ellas es que no dice nada aterca de
chdmo se distribuye o} poder antre las empresas consideradas on la
elaborvacidn del Indice, al tiempo que tampoco permite saber entre
cudntas empresas se distribuye el resto del mercado.32 Otra de
las limitaciones es que el andlisis comparativo —con base en el
CRn- <2  los niveles de concentvacidn entre distintos afos, nes
indica solaneinte si hubo cambios en el nivel de concentracxun,

pero no nos dice nada acerca de si son las mismas empre:as las

S
T,

F

r

131 Cabe mencionar, sin embargo, que si bien los Indices de
concentracidn relativa dicen nada  acerca del poder de mercado,
a5tos - se utilizan frecuentemente como sustitutos de aladn
indicador de . concentracidn absoluta, habiends evidencia empirica
de que hay un alto grado de corielacidn entre ambos indicadores.
Para 2l caso manufacturern mexicano se tiene que la correlacison
existente enlre el indice de concentracidn 'relativa medida por el
indice de Herfindahl y .21 CR4 es de 0.96 en el afio de 1970 vy de
0.84 para el atio de 1978, Véase 3l -respecto E. Jacobs vy J.
Martindz (1220): IConeelencia__y _canceniracidn g el-se;inn
manulaﬁ;un:na_mezz;anai*

22 Esto  wltimo, sin embarge, se puede  subarar si se
construye al' CR4, mas el (RS, mas €1 TREO, etc. )
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que se mantienen lideres en el mercado. 32

Finalmente, cabe wmencionar aqus este indicador Lai y comd
esta dafinido, hace alusidn a la concentracidm técnica imperante
en la indusiria, y no & la concentracidn econdnica; este es, en
la medida que el indicador da cu=nta del porcentaje del mercado
controlado ror un determinado ndmerc de esizblecimisntos
productivos, no es reflejn del poder de mercado confarido a un
determinzado nume}o eUPFESAS, aue es5, en dltima instancia, el
poder de mercado asociado a determinados patrones de conducta por
parte de las empresas. Sin =wbargs, en la prictica. vy por lo
menos para el caso de México, la informacidm esiadistica tal v
como  se presenta en  los censos industriales, estd referidy ol
n&mers de establecimientos productivos y na al ndmers do empresas

Su2. conforman Jdichons establecinisntos. 34

33 Bien puade sucedar que el 1Indice de concentracidn
observads en una industria en el aflo de 1970 sea el mismo que el
observado en 1980, sin que por. ello pueda concluirse Sue no ha
habido cambios en la distribucidn de las empresas: aquéllas
cuatro que en 1970 eran llderes pueden no serle en 13980, o pueden
inclusn haber desaparecido del marcado.

24 S4lo para el aflo de 1980 ha sido posible caleular los
indices de concentracidn econdmica con base en la groduccidn de
las cuatro mayorss emnpresas de cada industria, habiéndose
realizado un andlisis de caridcter empirico que estudia los
determinantes del grado de concenbracidn econdmica, asi como las
difevencias observadas entre la concentracidn  técnica vy
econdnica. VYeéase al respecto C. MArquez P. (1927): !"ppAlizis. de
log _dgtersinantes de la_conceniracion_de wercade’.
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.2.2. Diferenciacidn del producta.

El segundo aspectn que sefdltabomes sl sstablecer las
distintas formas de conpetencia, s la existencia de mercades
segnentades via la difeventiacidn del eroducta. Fuede decirse
Gue existe diferenciacidn cuando los productos  Sue Comparecen an
Ul mismo mercado no  son consideradss  por los consumidores como

sustitutes perfectos, esto es, dete una cierta praferencia en

la mente del consumidor hacia ial 9 cuwel evoducto sue hace gue
cea d4iflcil persuadirle de consumir 2l producto 'sustitute! . Los
mercados caractevizados por la diferenciacidn tienen ciartos
alementaos distintivas como son, gor ejeapls, 21 poder =jercsr un
cierin control ssbire  la politica de precios, el que la
participacidn individual en el mevcado tienda a ser inflexible, ¥
que los castos de ventz tiendan a ser relativamente alios. 35

&3 bien parece no haber discusidn en torno a cudles son las
fuentes posikle de la diferenciacidn (Jiferencias genuinas n la
calidad; ciwrtas caracteristicas d2 1a esencia y/o presentacidn
~del producto;  ignorancia del  consumidor hacia  estas dltimas,
etc.) subsiste adin coind un problema no resuslto
éatisfactoriamente 21l coHmo cuantificar el grado en que wun mercadgo
s@ -encuentra  segnentado pov la difersnciacidn.  Sefialameos va la

falta de informnacibm  adscuada para 1a tzdicidn de las

sruzadas  de la demanda, asl como la limitacidn gue

este indicador implica @n case de  gue pudiara  ser cuantificads.

y R. M. Jones (19780 ap._gid.
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Una de las aproximacionss que con mayor  frecuencia s2 ha

utilizado para medir =1 grado de difarsnciacidn del
basa en  los gasios en publicidad que afectlia un establecimientio
(ya sea =n términos absolutos o en términss relativos respecto a,
por 2jemplo, sl valor  agregado?; sin swbarss, 21 cuantificar gz
esta forma la diferenciacidn  asume, entre oiros suruestos, que
1os gastons an publicidad son sienpre exitosos, (1o cual no tiens
For qué ser asl) o bien, aue silo los produsion

=4
pubnde hacerse puplicidad, son susceptibles de sar

De esta forma, la diferenciacidén indentificada
publicidad tiende & sobresstimar en unos casos 7 a subesbtimar &n

atros el fendmena en cuestidn.37
2.2.3. Condicionas Jde entrada.

Al  habklar de las candiciones da  entradsx se esti
haciendo refarencia a la naturaleza y maganitud dz las barveras a
la entrada que rrevalecen en un determinads mercadd, ¥ que hacen
que a los competidores potenciales ieos resulte difilcil entrar &
operar =n dicho mercado.  En general, pueds decirse quz  —dads el

tamafin del mercado- hay dog tipos de barreras & la entrada! las

73 Qe. il

e Mérque=, €. (1

37 Tomese por ejenplo el caso de la  industria quimico-
farmacdut.ica, en la qus los gastos en publicidad para el
consumidcor son relativemente bajos, vy . en  la sue sin embargs,
existen otros mecanismos de diferenciacidn (propaganda directa de
los laboratoring via visitas particulares), aue  hacen que dicha
industiria s= encusntre fuzrtenenia segmentada.




barreras . asociadas al tamaMo dplime de plavta, asl coma las
barreras impuastas por los veguarimientos  tecnolédgitos  yv/o
financieros p;a aparar una  planta de  determinade tamafo) v las

barreras institucionales o de caracter legal.

El grada we dificultad ippuestzs a la entrada  de nuaves
conpetidores - dado ol tamafo absoluto del mercado- serd mayor en
aguéllas industirias en las se regquiera un tamafio de planta mining
drtama relativamente grande; el grado de dificultad ird
dxsmxnu?endo en la medida uz  aumente =21 tamafie  absoluto del
marcads, o bien, gekariz__earibus, en la medida que el tawmalis de
elanta Sptine tienda a disminuir. Ahora bisn, cudl es ese tamafo
de planta Spting?

£l concepto e tamafio dptino de planta se asocia

dirvectamente a la presencia de =comomias de escala en 1

1%

produccidn; la idea que subyace detrds de éstas, es que la curva
da costos por unidad tiene la forma de una "L”, de izl suarte gue
los (¢ostos  tienden a  disminuir conforme aumenta la escala de
operacidin de la planta. Dicho  en otras palabras, la existencia
" de econsmias  de escala se nanifiesta en la reduccidn de costos
unitarios resultantes execlusivaments o un suments  =n la escala

do produccism,

A

De 1o anterior se deriva gue el tamafio dptimo de planta est

dafinvds por s3udl rangs de praduccidn en el gue la  curva de

costos madins cobra la  forma hovrizontal ¢y por tants, el tamafio

Ga rlanta minimo eficizntie 32 Jdefine en el punto &n gue el nivel
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de produccidvn es el menor nivel oaus permite la pregencia de

econonias de escala). Asimisme, se desprende Sue 12 bzrreen a )

LN

V)

entrada impuesta por el tamalo de planta winimo eficiente serd
mas relevante en agudllas industrias en las cue el operar und
planta por .debajo de esz tamalo  minime se tvaducs en costos de
produccidn relativanente nayores.

Cabe mencionar, en cuanto a las dificulba

£ [l 3

iy

enfrentan al intentar medir empiricamenie el tamafio de planta sue
deriva =n la existencia de economias-de escala, oue una  de 2llac
estriba en  la cuantificacidn de los costos, puss nada garantiza

que  los  diversos procsdimisntos contables qus zuzlan sz

utilizados para calcular 1os

tos, rellejen adzouadanente el
costo real incurvido 2n la produccibng por otvo lade, no es facil
precfaar cuando  lag  variaciones &0 los  costos ce deben a
maviplentos =n la  escala de producc bbng v cudnds dickuss
movimientos obadacen a ostros factores. 38
: 1 . B

En cuanto a las bariveras de cardcter iecvaldgics yv/o
financieve, (asociadas al  tamaWs &ptimo de plantal,  dstas se
asocian al monto minime de dinversisn que se  raauiers para
establecer la planta productiva, En - estz sentido, y  en 2l

contexto de palses en desarrollo, -se destaca sue la gresencia oe

a2

28 En  general, pusds rablarse e cuatro  enfogques
. metodoldgicoss para medir la presencia de las =conomlas de escala!
estudinos  ingenieriles, funciones e costo, funzionzs de
produccidn, ¥ la técnica del superviviente. V&ose a2l respecto,
AL Casoni y Mabtar J. (19333 PEcovmumles  deooascalal | spfoguss
weladelsaicos. vy aplicaciones al secior mapuiaciurero”

LA




emsresas tramsnacionales puede comstituir  una barrera mas a la

entrada, pues os plausible suponer que dichas enpresas posa22n

ventajas absolutas de costas derivadas de acreso a credditos v a
tecnologlas innovedoras inaccesibles para otras empresas.

Ya hemos habiado brevememte da  la difaranciacidn dol
prﬁducto coms  elemenbo que segmenta & los mevcados; sin ewbaran,
Ja practica de 1la diferenciacidn es  tambidén unax bharrrara a la
entrada, puss los gastos Jque realizan los establecimiantos para
diferontiar su producto acléian como barreran a la ontrada en la

medida que hay un monte minino reguerido para que dichos gastos

resulten efectivos; mis alm, el competi potencial sdlo puede
parsuadir & Iods consusidores e Geiquiriv un nuewns preoducén

med)ante la evogacidn de gastos de venta relativaments zlevados.

Finalmente, en cuants a las bavrosras  de tipo institucional,
éstas operan en aquéllas industrias en las que el Estado ejervce
al control de la produccidn  -por considerarlas  industrias
estratésicas— de  tal manera que la legislacidn existente impide
la entrada de nuevas competidores por =21 sieple hackhe  de ser
¢ntas de cardcteor privade, come soria, por ejenmplo, el caso de la

industria petrolera 20 &l caso del sector industrial mexicano.

{abiendo discutido los principales elementos qus determinan
o otz wstructura de mercads, pasemcs ahora a exaninar algunos
estudins de  cardcter empirico que hin  analizade 1a relacidn

estructura de mercado-rentabilidad para distintos palses.

w
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CAPITULD 3. RESENA DE ALGUNOS ESTUDIOS EMPIRICOS QUE ANALIZAN
LA RELACION ESTRUCTURA DE  HMERCADD-TASAS Y/O
MARGENES DE GAMNANCIA PARA DISTINTOS PAISES.

Mencionamos en  la  introduccidn que 2] andlisis empirico

m

realizado por Bain en &l quz exanina 1z isport

barreras & la entrada como un elements clave a ser consaderads on

la fijacidn de precios de la enpresa olig

Slica, oid lugar al

desarrollo de wvarios estudins emplvicos que analizaron, para
distintos paises{ la relacidn estruciura de mercado-tasas y/o
margenes de  ganancia. En este  capltulo se resefian algunos Jde
estos estudios, erganizindoalos en  irss secriones: la primera;
resume los principales rasultades de tres estudios referidos a iz
industria msnufacturera norteamericana; la LeCUIR, ERXESINR
alguﬁos egstudinos realizados para distintos palses en vias de
désavrmllo; ' la tercera, resume 1los priacipalas  trabajos
empiricos auz sobre el tema se han elaborade para el caso del
sector manufacturers mexicana.

I}

&.1. Resultados de la evidentia enplvica que prusha la relacidn
‘estructura - da mercado-rentabilidad’ para la  industria
rnorteansricana.

Para probar la hipdtesis de que existe une relacidn pasttiva

entre 21 grado de  concsntracidn del  mercadu ¥y las tasas de

ganancia, Bain anxliza una muestra = 4% mdustrias

40



manufactureras rara el perfodo

—1940) 7 entusntra aue la

diferencis entre la tasa de zanancia fvowmedic Gdel  grupo de

imdustrias con  un CRS mavor al 7074 vy la del grupo de industrias
con un  CR2 nennv, o5 estadlsticamente significativa., siendo la

tasa promodio  del primer grupo del 1213 vy la de2l segunds de

&.23% Zin =zmbargo, &)l hacer wvn zndlisis  de

residn lineal
siapla, 51 bien sa sncwentra una diemivucidn en la tasa de
ganancia a wedida Sue disninuye =1 gvado de  concentracidn, el
grads  dx  correlacidn abitenido es  muy  bajo (de 0,32), 1o aue
sugizre au: 12 ralacidn puede ser de tips no lineal, posibilidad
no examinada por Bain en aste estudio.

Foy oobra parte,  para eqaminar  la posible velacidn entre
barreras a la entrada vy tasas de ganancia, Bain establece gue la
evaluacidn cuantitativa de2 las barreras a la entrada pueds verse
camd una varizble contbinua, modida como 21 porcentalje  en Que las
enpresas va o establecidas pusden elevar su precic por encima del
pracin e compaetancia sin aue asto atraiga & nuevos
Froductores. 40 Fara probar 1a hipdtesis de que mientras mayoras

son las barreras a la entrada, mayor serd la tasa de ganancia,

. 29 Jdoe 5. Bain (1951 "Brlation__of erafit_rate io
ipdusicy copncepiraiizp. . fnerican nmspufaciuring. 1322-18407 .

40 Ioe S, Bain (1355): PoI=J S 6.9 Pazra cuantificar las
barreras a la gntrada, Bain astablece los siguizntes critevios!
&1 el precio de competencia puzde elevarse hasta en un 10% sin
qua 2sto rasulte an la antrada de nuevas empresas a la industiria,
=0 bendvrdn barreras muy  altas’) si el precio puede elevarse
arriba de un 5%, se tendrdn barroras  ’sustanciales’; vy,
finalsente, las barreras ss=vrdn 'bajas o modevadas?!  cuando el
porcantaje en que &l - precin de competencia pusde r alevade no
excede de cuatre puntos.  (Vdase la pag. 15 de este trabajod.

a1



Bain utilizd una musstra de 20 industrias menufaciureras para los
periodos 1926-1940 y 1947-1981 ¢ considerd cuatro tipos oo
barreras 2 la entrada!l economlas de ezcala, diferenciacidn del
producto, costos absolutns y requerimientos de capital.

El resultado que se desprende de su anidlisis indica que hay

una diferencia estadisticavente significativa entre las

ganancia promedio d2 las industrias con barvaras ‘wuy zllas’ v =l

4

resto de las  industrias. Esta diferencia no parece  sEmr

significativa entre las industriazs

las imdustrias con bavrzras ‘bajas o wmoderadas’, b

que la asociacidon entre tasa de ganancia y barvaras a 1a entraca
sEara a  partir de un detersinads nivel oritics,  aumgue las

resiricciones impuestas por la muestra utilizade vy por los dﬁtoe

disponibles no permiten la corroboracién de esia hipstesis

Estos rasultados son consistentes con ins

de gsnancia con lbos niveles de concentracidin y con  las barrervas
a la entrada, para una muestra de 30 industrias y rpava a2l perlods
que  va de 1980 a 1970, Utilizands Los mismos criterios
establecidos por Bain para clasificar las barreras a la entrada
de acuerds a su intensidad vy dividends a la muestra de industrias

segldin su grado de concentracidn (CRE) fuera mayor o monor al 702,

]

este estudio arroja los mismos rosultados sue el de Bain.

41 M. Mann C1966): "Seller _concentratlion. _barpiers_to
entry, apnd_rates_of relurp_io thipty_ industriesz, 1950-1360%

a0
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Posteriorment=, K. 0. Georged2 amplia el andlisis de Mann
iﬁcorporando un nuevo elementn 2n la explicacidn de las tasas de
ganancia; postula que existe ademds una relacisn positiva entre
el ritmo de crecimiento de la industria y la tasa de ganancia
Fromedio de la misma. Wilizando la misma musstra que Mam vy

analizando el mismo rerlodo, se encontrd que!

1) Las industrias con altos grados de  concentracidn (CRS
suparior al 70%) y las indusirias ¢on ‘altas’ barreras a la
entrada tienen uwna tasa de ganancia promedioc superior & la de
otras industrias; -ii) hay una relacidn positiva entre la tasa de
ganancia y el crecimiento de la indﬁstria; y 1ii}) las industrias
con aitos Indices de concentracidn vy altas barreras a la enirada
sSOn & su4 vez las que registran tasas dz crecimiento superiores al
promedio, sin que se registren diferencias entre las tasas de
cracimianta d2} grupe de indusirias con barreras ‘sustanciales’ vy
'el grupe de barreras ’bajas o moderadas’ .43

Dtra manera 2 ver esta’felacién es nediante el analisis de

regresidn, estimands la tasa de ganancia (TG) en funcion del

. 42 K. D. George (1970); "Congeptratisn, barriers io
entry_sopd_raies of raturn”_

43 - Esto se desprende de - los  siguientes datus! Las
industrias con un CRZ wayor al 70% tienen una tasa de ganancia
del 12.3% y upa tasa de o crecimento propedio  anual del 14.74%,
mientvas gqu2 para las industrias con wun CR2 mewor, la tasa de
ganancia es de 9%y su tasa de crecimientn promedio anual es del
10.5%. Por su  parte, las  industrias gus  tienen barreras a la
et enda fay altas' tienen una tasa de gananactia de 16.4% ¥y una
tasa de craecimiento promedion anual del 14.9%; las industrias con
barreras 'sustanciales’ tienen una taza de ganancia de 11.%% y
una tasa de creciniento de  11.4% y las de barreras ‘'bajas o
moderadas’ tienen una iasa  de ganancia del 3.3% vy una  tasa de

- crecimiento da 11 A%

)




crecimiento de la industria (TCR), la concenitracidn (CRZIY, vy las
barreras a la entrada (BE3,

TG = 4.22 + 0.29TCQ + 0.0E5CRE + 3.76EEL + O S7REZ
(1.29) (0.07) (0.02) 1.3 [ 358 8 R2 = Q.72

Las cifras entre paréntesis se refierven =z las desviacticnes
de log coeficientes y las variables BEL y BEZ son variables wmudas
para medir el efecta de las barrers a la entrada (BE! = § en

industrias cosn altas barreras a la antrada v 0 en las denas

industrias; BEZ = | para industrias <on barveras ’‘susiznciales’ v
¢ en las demds industrias). Del andlisis NES recresidom se
dasprende  gque, an efecto, hay una ralaeidn fositiva ¢

Significativa entre la tasa Je gananciz y la tasa de cracimiento
del mercado, el grado de concentracién y las barreras & la
entrada, sjempre y cuands é4stas sean ’altas’ barreras (el ghico
coaficient® no significativo es el relative a ias barreras

’sustanciales’).

3.2. Principales aportes de algunos estudics emplvicos sobre la
relacidn 'estructura de mercado-rentabilidad’ para diversas
paises en vias-de desarrollo.

Estudios empiricos realizados para 2l caso de algunos palsas
‘en desarrollo  parecen corvoborar gue, en efecto, es posible
esperar mayores niveles de renbaﬁilidad promedio en.un grupo de
iﬁdustrias altamente concentradas y  c¢on  fuertes barreras a la
entrada, en ‘relacidn a aguéllas industrias con bajos niveles da
concentracion ¥y cuyas barreras a la entrada son débiles. £in

enbargs, las conclusiones a que puaden arribar esios estudiss

a4



empiricos cal igwal que los real izados pafa palses
desarrolladous), estan fuarteniante condicicnadas For las
caracteristicas de la muestra analxzada) croblenas de medicidn en
las variables dependient=s ¢ independientes, asi como también por
la forma funcional que se adopte @n el estudis.

Un ejenrple de ello 1o conslituye el trabajo realizads en
1963 por Vinod K. Guetadd en el cual llega a la conclusidn de que
na hay una relacidn positiva y significativa entre el nivel d2
rentabilidad de wna industria y loas niveles <de concentracidn vy
las magnitudes de las barrsras a la entrads prevalecientes en esa
industria; en 1970 aparece el trabajq de J. A. Walgreend5 como
una . critica al andlisis realizads por Gupta y  arsumenta aue las
conclusiones derivadas del estudio de Gurta obedecen a que ésie
Planted lz felacién a e#aminar comoe una relacidn  continua vy al
hecho de  haber wtilizado un solo afo para sw andlisis. Walgreen
plantea la discontinuidad de la relacidn argumsntandoe que existe
ua nivael eritice en la concentracidn a partic del cuzl es
posilble se derive un cierte poder de  mercado  que Permita
establecer una solitica de Frecio moncpdlicol por otro lado,
argumenta que no hay razon2s & priori para pensar que variacionas
continués en la dificultad de las barreras a  la entrada estén

linealnents relacionadas con 2l grado monapdlice de una politica

44 v K. Gueta (1368, “Qost functions. concentratiop

laé t coizes_to_evniry_in_ twentr=pine_ manufaciuring industries of
)

' 45 J. A. Walgreen (1970 "Gesit fupnclions. comceniratiopn

and_barriers_io._entry_ io_tewoty-nina_ mdDufEiLuElDQ“lDdUSLEiEE_QL
India:_.a_ccament _and_reinlerpretation?.
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da precio.

Utilizando los mismos datos examinados por Gurcda, Walgreen
intenta probar que sl existe una relacidn positiva vy
significativa entre el nivel de una industria y la rentabtilidad
de la misma, y que existe también una relacidn en el mismo
sentidn entre  las barreras a la entrada Cigpartancia relativa de
las econoiias de escala) y la rentabilidad, plantzands anbas
relaciones comd discontinuas vy operantes en el largeo plazo.
Walgresn agrupa las tasas de gananciz promedio de 23 induslrias
manufactureras utilizando los critarios de nivel de conceniracibﬁ
y de importancia de las sconomlas de escala.

En un primer analisis, s&¢ compard la  lesa de ganancia

promedio de las industrias con un CR4 nayor al S0% <on la d% las
induétrias con un CR4 menor; en &l primer gruro la tasa de
ganancia promedin es da 19.7% 7 en el segundo do LE 1% sin gue la
diferencia resuitara estadisticanente significativa..

El segundo andlisis utiliza 1la clasificacidn d=2 Bain segin
la cual las econonlas de escala son 'nmuy  importantes’ si el
tamafio minico Srtino de planta ws supervior al 10% del tamafio o=
‘mércado;r'moderadamente impoytantes' si =21 tamaflo estd entre el 4
9 5% del mercédn, y *sin  impartancia’ si el tamalio o5 mnenor al
4%, Las tasas de ganancia promedie  para  cada grupoc  aon del
_26.12, dal 16,24 v del 15.1¥% respectivamerte, » sdlo es
significativa la diferencia entre la tasa promedio a2l praimer

grupo respecto  al  segundn, al misme. tiempo que la tasa de

ganancia promedia e los dos primeros arusas  (21.2%)  es

4&



significativemente distinta de la del dercer grupa.

Finalmente, combinandes los dos criterios anteriorss, se.
conformaron Jdos grupas de  industrias: ingustrias con un CR4
mayor o igual al 0% ¢ coen economias de escala 'muy impoartantes’,

e imdustrias con CRA mayor o igual al 50% pero  con econonlas de

escala de  imroviancia moderada o sin wmesrtancia, En ool erimer

grupo la tasa de genancia promedio es del 24.2% y  en @l segundo

N

es =] 165 1%, siando 2sta diferencia significativa
estadisticanente, Jde donds se desprende que =1 efecto d2 las
barreras a la entrada sobre las tasas de  ganancia de las

industrias de alta concentracidn, es ampliamente significativo,

Dtros astudians referidos a palses en desarralio incorgoran
fundamentalmante dos elementos adicionaies al examinar la’
ralacidn ganancia-concentracidn, vy dstos som el grado de
utilizacion de la capacidad instalada vy la influencia ejercida’
por 2lhmercado externs.

KRespecto al grade de utilizacidn de la capacidad instalada
dz una industria, se selalan dos argumentos por los cuales cabrls
ssparar  wuna  relacidn positiva entre édsle vy =21 maraen de
ganancia: s Por un  lado, la mejor utilizacidin de la capacidad

reducs 1os coastas vy gastas Sue se devivan e la subutilizacisn de

I

la capacidad axistents, 1o que a su ver puade resultar gaieris

garibus, 20 an marszn del precia sobre el oosto mayor. Por otro
a5 Sawhney & Sawhasy (19730 “Capacity ublilizalion.
copsgpnbration. ppd ericezcasi _wavsinal
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lada, los bajos {indices de utilizacidm do la  capacidad raflejan,

en Janeral, wune baja en la demands y pusdsn aseciars: entoncas

o

bajos mdraenes de ganancia. 47
En cuanto al mercadn externo se establece Sue l1a competencia

via las importzciones Liens un sfectos megetive en 1z lase de

ganancia, misniras =sue las medidas prota citisias tienen el

efocto contrario. H, Hatrak y W. J, HousedZ argumentzn qgue en el

g

contaxto de un pals en desarrolle, v =N general  en el d=

!

cualquier eeanomia ablerta, €] eoradoe d= concentracidn qu2
usualments se mide comn  la particisacidn de las  cualio u octes
mayoras 2NPrasas, es Je significads limitacdhy Zuwenda la
participacidn de las importacionss sn el dotal de lwe ventaes e
considerable. Al analizar aentoncss ta ralzscidn entrz

concantracidn y margsn de ganancia, hay aue incarporar el afecto

que ti=nen los produstores axtarnss 2n 2l =

47 A esta’ idea de una dJdisminucidn en 2] margoen de
ganancia como  resultado de una chtr‘*cLbn Jd= la denanda se
contrapone la nipdtesis de precico normal la cux]l  gostisne que 2l
cambino de precinos g 133 productos menufacturado:  =ghi
determinadns por el cambio en costos  de produccidn direchos y ono
por 2l  cambio en la demanda. (Vdase K. Coutts, W. Godlay v W

Nordheus —1972~- lpdysicial_ ecicipa _ip._ibe_ _Upiled Einadop?.)
Esta hipdtesis ha sido corroborada para el caso del sector
mdnufacturern mexicana tants a nivel de raws tdu: aigitos), como
a nivel del sactor an su conjunta.  (Vdanss 1os trabajas de F
Casar ot. al. (19791 Zla__biediesis_ o E--Enelll_“D“Lmﬁ; X
eel;;acxzn_gl SECk Lor _manufeclurars_medicana’, v de G. Roces y F
Jimémez L 13 PRrecios ¥ mAresnes o sapstclao 3y el ssolor
pADWEBsiLDEr e BEniaTR .

4g M. Kalpak C1920)! “Industry strecture. foreian trads
and_ericecorst narain_in. ‘Ddldu mquuiahLuL;us _indusiries!. v
J. House (137631 “Harkebt siouclure_apd-eerforwanced  ihe case of
Egpral.




cconcdntrac1in. 43

'Por otro lads, al analizar el efecto que tisne el grade
axportador d= una industiria, se plantzan dos hipstesis (ambas
sugeridas por H.  Katrak)! La primera s gus un  mercado
exportador s un terrend nds diflcil para actuar en colusidn y en
consecuencia los margenes de  ganancia serdn menores en squéllas
industrias en  las gue &l porczntaje del products exporiado sea
mayor, y la scgunda es que, por el contrario, las industrias con
una amplia orientacion eqporadora operan con mAayores narsenss de
ganancia &n la medida que la actividad exportadora implicx un
riesgo relativamente mayor v entonces las empresas que intentan
aexpartar 1o hacen 3t 2! margen o= ganancia es wmayor que en 21

mercadn doméstics.

% 3. Resumen de los estudios empiricos que han analizado la
relacisn estructura de mercado-tasas y margenes de ganancia
para el sector manufacturero mexicano.

Antes da fornalizar un modelo explicative Jde la rentabilidad
o laindustria mexicana, vale la pena seMalar  la existencia de
Talgunos 2studios empiricos realizadss con anterioridad en los que

ya 3% aborda este tema. Un primer estudis es el d2 Fajnzviber v

49 En el carftulo siguiente se Jiscuten ios efectos que el
mercads externs ajerce sohvre. 1os niveles de goncentracidn, asi
coma la partinencia de  considerar dichos efactos en la medicidn
dal  indicador d2 - concentracidn rara . el casy - del saciorn
manufactiureve mexicans,
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Martinex Tarragdt0 en el que se analiza ¢l papel de las smpresas

travsnacionales (ET) en el sector industrial o de 1as pundios
especificos desarrollados a 1o largs de este  trabajo as 1z
vinculacidn de la presencia ds  las £ com las  estructuras de

marcado  en  gue actlian para de ahd  ahalizar diforencias de
comportaniento (entrae otras, eaen  términcs ilidad)y que

presentan las  empresas transnacionales  frants . nacisnal

Las hipdtesis en torno & los diferenciales lidzd son:
ar Dado qu lss  tamafios de planta y ta relacidn
capital/trabain son mayores e las ET gue en las emnpresas
nacionales, puede esperarse que estas decisiopes tecnoldgicas
sean  coherent2s  <on el objetive de  alcanzar una posicidn de
liderazgn en el anercads y, sinultaneanente, maximizar a2 1o {5rgo
de uﬁ ciarto perioda 1a tasa de ganancia; b2 la ubicacidn de las
ET  preferentamente en sectores de alta concentraciin y el
liderzgo que -en ellas ejercen, conduce. & prever <qus  las
diferencias de rentahbilidad respecto & las ewmrpesas nacionales
sar&n nayares en esos  sectores que en sectores CUmPHLll vos, En
dstos dltimos, la dzhilidad de las barreras a l& entrada coloca &
las emprasas wnacionales en wna relativa igualdad 4= condicicnaes
respects a las filiales, situacidn gque deberia reflejarse en la
seme janza s las raspectivas - tasas de ganancia; ) las
diferencias entre tasas de rentabilidad de wuno ¥y ctro tipe dz

empresa serd  mds acentuaga en los seciores Produc tores de bienws

50  F. Fajnzylber yT Martinez T. (1976): Zlas_smeres

Lnauanaglznaleh___e cpap3ion. n__mxehuunmal__x proyeccitn_en. 1a
ipdustria mewicanall.
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de consums dado que las ventajas que las cnprasas transnacionzles
pogseen  on las mecanismos de  promocidn comercial adquieren
particular relevancia en dichos sactores.

Utilizando como variable "proxy” de la rentabilidad bruta el
cociente de la diferencia entre =21 valor agregados v las
remunzraciones sobre el cagital  invertida reto, (a un nivel de
drsagregacivn de  cuatiro digitos) so ancontrd, para el afic de
1970, que! 1) En promedion, para el conjunto de  la indusiria, la

tase de  ganancia de  las ET es 317 superior a la de 1as empresas

o

nacionales, siendo la diferencia ain nds acontuada en  los

sactores de bienes de  consund. ii2 Al analizar los secteras
caracterizados por distintos mniveles de  concentracidn, se
concluye gque los diferenciales de las tasas de ganancia sntre las
ET vy las nacionales San mayores en sectores altamente
concentrados vy  con fuerte presencia de ET, encontrindose aﬁem&s
que las mayores diferenciazs se  presentan en los sectores
productores de bienas de  consume. For su parte, en los sectores
de baja concenitracidn v escasa presencia de ET  practicamente no
hay diferencias enitre las tazas de  ganancia, iii) Al comparar
las tasas de ganancia promedio entre sectores, se chservan
mayares tasas promedin en a2l grupo de alia concentracidn y fuerte
participacidn de ET.

Qtra analisis seobre 2l tema es el de Jacobs y Marilnez5!
swizanes astudian la competencia capitalista v las formas que ésya

adopta 2 la industria manufacturera mz-<icena =n los  afios 1970 ¢y

&1 E. Jacobs v J. Martinez (19213 {e._nit.
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1975. En Farticular, se analira el efecta aque tiene 1a

concentvacidn en el funcionamientn del = Har (0 LU

ZroRara

1o cual se considers, =ntre otras, abserva
entre la concentracidn v la tasa v el margen de ganancia, Pares el

aestudin de ests relacidn, los auteres  de

tacan la necesidad de

comsidarar el efecto e la  intensidad  d=

PuUES 1

obtencidn de  may

s miir sores brutos de ganancia

una intensidad de uso de capital ms

ar) pusdz o g

mayores tasas de ganancia dados los mayores gastos

de una mayor intensidad de uso de capital.

Analizando a nivel de rama industrial la tasa y el wargen de
ganancia en  rvelacidn al grado de econcentracidn v a la intensidad
de capital, =1 estudioc indica gue & las ramas  Con mayor
conceﬁtracion carrespaonde  un margzn medio de ganmncia mayor; sin

embargs, hay una d&bil relacidn entre concentracidn vy &

a e
ganancia mientras qQue ésta se relaciona estrechamente (en sentido
inverso) con  la intensidad de use 2 capital, de donde "L no
parece validarse la  tesis de poder de mercado, va que las
enprasas no Lisnen una discrzcibn pars administrar sus procios de
tal manera «ue puadan astablecer margenes hrutos de ganancis que
s2 traduzcan en tasas de ganancia mayores” .52

Un tercer estudic es el vealizads por K. UngerSd quien

analiza la relacidn  rentabilidad-estructura  con base en datos

wn
15

Iden., p. 144

o
2 )

Unger, K.
en_la_industria mexicapa’.




- censales de 1975 (musstra de 127 clases » cuatro dizitos) ¢ con

basz en Jdatos referidos o una muestra S: 119 eapresss para =1 afio

e s de

d= 197

El aodels planteads para explicar  los mars

a  astructura Jde

ganancia contenmpla variables relacionadas con

mercade Cconcentracidn, difarenciacidm y nationalidad d=21 capital

de  la ewmprasald;) =si oG varianles

srcia tzenaldgicea, el tamalfic da la empresa vy sy

transfs

cracimizela, 12 aperturs sl cowesrcls 2xterior, la mro biviagw? v

se analizan.

lx  intensidad de  capital. En  ambas nue

conjuntamente v despuds por sepavads, las  empros oxtranjeras v

las privadas nacionales. los principsles resulbtados & que llesa
el estusnio sonl i) &) pivel de concentracidn no Liene un efecto
imeonrtante =n el maraoen de wtilidad; 1iid el tanafo de empresa
tiene un efecto significative, ¥y contra 1o que  comunmente se

gabtivo, 1112 la practica de la difercncizcidn significa

picnsd, n
la nbtencidn de mareres mArgenes de wtilidad] iv) las empresas
ariranizras Lienen nayores margenes de wtilidad gue las
nac:males; vy, finalmente, v) 1los sastos  en teoniogla vy en
investigasidn v dessrrollo tienen un efecto negative ¥y altamente
significativa, De 1o antarior, el autor concluy2 que .. .en
términos  geperales, las empresas mias  rentables son aquellas
2MPTR3as medianas, oxtrangeras 9 nacionales,  cuyns  gastos an

adguisicionss  de tecnologia e inversidn en actividades de

vhn y dwesarrollo son menocres. .. 54




For  WUldimo, T

2 A eadelo de s
relacidn esbruc tura—ds sempaiin ) la  industiria alismenteric
mexicana con Base an  deios  cansales  (deszgregsdos a2 custee

digitos) para 21 afio  de 1975,

como variables axplicabives d=l

de estructura de mzrcado (antre las

concentyacionm, la  diferenciaciom gl SN CR N T B

invaestigacion y  Jdezavralle v damalis de o

Ay ires

establecimientos), v a varisab

Cantra

,_.
o
(4]

i
o

N

= considera la v =1l ciecimients

promadio de 1z industrvia, impzrizcidn ¥

exportacidn, Indices de participac

ode erpresas bradsnacionnles
e intervancisdn gubernamental).
Alternando distintas copnbinaciones de las variables

axplicativas (asi  como dietinlas  definicionsg

ellés), se  encuentra dque igunos coeficisentes (=2n cuanton &
tamafo, significancia estadistica ry adn a vecss en cusnto al
signn), varian sustancialmente de una especificacién & otrs 1o
que sugdier= la existencia de algunos problemas estadisticos
derivadoa d=  la  corvelazidn eue se prasenta entre  algunas
variables explicativas congideradas (particularmants entre las
variables de estructura), Despudés de arlicar

corvectivas a diche problama. 1

derivan Jde las estimacionss el marsen ge sananiila Han,

K. Tovear Armendaryz N “uliinational
Loreorations. _warket SxL.!fiULE i;'Lm:r-ce _ip._iba__fond
processing_indusry of. ric anelrsisi.
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i) La concentracidn afecta positivamente al

ganancia, pers la r2lacidn no parece ser linzal ¢

que las mayores diferancias entre  industrias en  19s ndrgenes
podrian  encontrarse a medida que 2 incrementa .el agrado de
concentracidn; ii) en todas las westimaciones, la variable gue
cuantifica ia diferenciacidbn ejerce una fusrte influencia
(positiva) sobre el margen, lo que confirma ia relsvancia del
papel jugado por la publicidad en industrias de comsiges; 1ii) 1a

presencia de empresas transnacionalas tiene un eferto pasitive v

significativa sobkre el wmargen de  ganancia vy  ademds ast

fir

fuertemente asociada con las variables qua defin=n a la

estructura de mercado; iv)  finalmente, lous mdrgenes de ganancis

.

parecen estar afectados por el grado en que intarviene el Estado

de tal suerte que en aqudllas industrias an dondz 1a intervencidn
es baja el impactw sobre el margen =2s positive, mientras aue en
aquéllas donde -la intervencidn es fuerte o moderada, el efecto

sobre 2l margen =s negativo.

Tomands en cuenta las principales aportzss de estos estudicos
y reconsiderands los supuestos o hipdtesis presentes en la teorila
de  la Jrganizacidn  Industrial, hemas  foraulads un mndelo

explicativo de las tzsas y los margenes de ganancis peari& el afio

de 1930 gque 2 gbhservan =n =1 sector manufacturaro makicano
dasagregads a nivel de clase 1ndustrial. Wn rasumen de las
hipbtesis a examinar, asl como una discusidm del desarrollo del

madeln son el oabjetivo del siguiente capltulo.



CAPITULO 4. EXAMEN EMPIRICQ DE LA HIPOTESIS QUE RELACIONA A
LOS NIVELES DE RENTARILIDAD CON LOS ELEMENTOS QUE
CONFORMAN LA ESTRUCTURA DE MERCADD.

En este capitulo pasaios ya al analisis de cardcter emplirico
que nos permita exaninar @1 qué medida se cunple, para el caso
del sector manufacturero uzxicano, ta hipdlesis que  proveds ia
obtencidn  de mayores niveles o centapilidad  en aqiuellas
industrias aque  osperan = mareados  oligopdlicos  altzments
concentrados vy eon fuertes  barreras a la entrada, vespecto al

resto de las indusirias manufactureras.

En 1a primera seccidn del capltule se consideran algunas
cuastinoves de  orden matodoldgico referentes a la seleccisdn de la
muestra anaiizada Yy a las limitaciones derivadas de la
ceuanlificacidn de las variables derendientes) en la sagunda
seccisdn se discute la  inclusidn de las distintas variables que
cuantifican 1los elementos gus, a nuestro juicio, determinan el
compaortaniento d2  las tazaz vy de 1o margsmes  de sanancia; la
tercera seccidn presenta  los  resultados abtenidos al hacer un
andlisis comparative de los niveles de rentabilidad promedic
abﬁervadog para las distintas astructuras d2  nercado; -y,
finalmente, en la cuarta seccidn se especifica v estina el modelo

de rvegresidn que da cuenta de 1os niveles de rentabilidad.



4,1. Algunas consideraciones matodologicas en torno & la muestra
anslizada y en torno a  la cuantificacidn del nivel de
rentabilidad.

Los ejercicins que a continuwacidn se realizan tienen como
tase un bancn de datos elaboradn ’ex-profeso’ por el Instituto
Latinoamericana de Estudics Transpacionales (ILET), que contieps
la informacidn referida al sector manufacturers maxicano
desagresads a un nival de cuatro digitos para 1os afos de 1970 y
1975 y de seis digitos para 21 aflo de 1990, y posee ia
caracteristica de haber seleccicnadn, para cada actividad
industrial, la fuente e informacidn (Sistema de  Cuentas
Nacionales o Ceneos Industriales) aque tuviera mayor grado de
cobertura. 56

Ahora bien, de las 190 actividades industriales en las que
quada  roaagresago el sector wanufacturero en al banco de datos
referido, quedaron exclyidas de este andlisis 17 clases para las

cuales sa obsarva un cambio significativo 'en los indices de

56 Ezte banco de datoes fue construlde con bkase en las
si1guiantaes fuentes de informacidn! Censos Industriales de 1970,
1975 y 1980  (SPP); Sistema de Cuentaz Nacionales @ (INEGI);
Tabulador Especial del Censo de 1980 C(INEGI), vy Manual de
Indicadores de Eficiencia del Sector Manufacturaro (IMCE). La
compatibilizacidn entre las distintas fuentes de informacidn did
B ft"l"fm 1a reagregacidn del  sector mamufactureroe en 120
actividades indusiriales. Para una descripcidn de la metodologia
Sixguida on la construccidn del baneo de Jdalos, v de los criterios
utilizados para la seleccidn de fuentes, véase IHEGI, NAFINZA,
ILET (192320 Esladizticas_ lnuushmlﬁs.'.__]_m»'meun_e*n_-;e e
aperesa e lndices 2 concentracidn.
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conceniracidn  técnica entre 1970 vy 1220.857

o
5
Y
£
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3
o
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b

=
-
I

b=
-

estriba en el hechs de que 1los cambiss =n - ol

cancentracidn de wna  industria no  son sine 21 refledo de 1o
cambins operados, entre otros,en las barrevas a la entrada de esa

industria; 52 este es, que cambios significativos en el grac

concentracism indican, muy crobablementz,  cambic

importantes =n

la estructura de marcads, ¥ estos sz celaciona con el necho de que
la hipdtesis planteada en torno & 1la ralazidn 'astructura-
conducta~desempefic’ es  una hipdtesis referids al large plazs lo
quz implica una cierta astabilidad en  la estructura  d2 mercade.

Adends, dado que buena parte de los indicadores ¢ue agul

)

£7 Se utilizd el criterio de un cambio de 25 puntos
porcenitualez o mis en el grado  de concentracian para hablar Jd=
cambios significativos en el mismo. Este criterin . a&s, sin duda

alguna, arbitrario; sin embargo, se eligid dicha criterio tomands
en cuenta la clasificacidn por rangos establecida por.  F.
Fanjzylber v T. Martinez T (1978)! ap._gil., la cual establaece
cuatrn rangas da concentracidm para el aflo de 19700 de O & Z8%)
de 25 &bk, de S50 a FS%; y de 75 a 100% O= ta forma, sz
considera que una industria experimentd cambics sicnifizalivos en
el grado ‘de concentracidn, si entre 1970 y 1920 cambia de rango
de clasificacidn,

Bg En un estudio sobfe los determinantes del grado de
conentracidn en México, se demuestra aque las barreras a la
entrada son, entre otros, factores gue datarminan 2} grade Jde
concentracidn de una industria. ‘En. este mismo traba)o se hace
una reflsxidn sobre 1oz cawbios  operados  en los niveles de
concentracidn entre 1976 y 1980, y se seflala que Taciores Lales
coma la tasa de creciniento del  producto y  de la productividad,
al incidir sobre las oarreras & 1a entrada, geverminan leos
cambins =2n el nivel de la  concantracidn. Véase Mévrquez P, C.
(19377 De.__cib. Apgndice 2! fndlisis de los cambios en los
Nniveles de concentracidn.




utilizanb2® y que dar cuenta de  la estiruactura dz mevcado estédn
refaridos al aMo d2 1378 (por na existir informacidn mias veriente
al respocto), pensamos que tales indicadores  zon aevopiados sdlo

para el conjunto de industrias que no rarinentaron cambics

significativos en términos de sy ostructura  Jdz mnervcado, durante

al prriods conprendido entre 1970 y {9

For  otro  lads, 5=

tambadn  dol  analisis L0
industrias zn las quez existe un fusriz pradominie de las enpresas
pUt-licas (esto ez, agqudllas industirias en las gue al menos tros
ge  las cuatro  mayores enpresas  ~medidas an Lérmines  de
praduccidn- son empresas en las que el 15% o mas del capital asti

en manca Jol szolor pdblicod B0 La exclusidn de estas industrias

g2 a que  cabs espavrar que la fijacidn de precios de las
enpreszas controladas por el zZactor  pdblico  responda  a normas
institucionalyes vy e polltica econdmica; mds que a los criterios
{que se discuten =2n la siguiente seccidnl), por los cuales se
rigen  las anprasas privadas, ya sean  &3tas narionales o
transnacionaies.

Finalmente, s¢ excluyeron del anidlisis, por ne existir doda
1a informacidn requerida, otras ocho actividades, de tal suertie

que la nuzstra analizada quedd reducida a 155 actividades. En

53 Véae el anesod metodolbgico en el que ze Jdefinen las
variables utilizadas. Fara los mitoados de construccitn de dichas
variables veace R, Gilbert y S, Harvan (193500 ‘Baguete da
--zsbadistica _ del _ _gector _wanufacturers mexiczno

[2y] Esta wocidn Jde Ff»dhmlnxﬁ
azgo’  discutido =n . . a
caracieriskicas_de_loa_ dLaLLuLﬂ _Lxeas

correspongz al concepta Jde
sar ZErasgonian.y
o

chErenal
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cuanto a la cuantificacidn de las indicadores de  rverlabilidad se

rafiere, cabs geofMalar que para efectos  del presonle oo

han elegido tres indicadoves gzl nivel de rentabilicdsd pars =1
afie de 1920 que  son, a saber, la tasa de ganancia sobre camital
fijo (TGF) definida coms 1as sanangias  brutas en relacidn a lus
acevvos fijoas irutos) la tasa de garancia sabre capital ioial
(TET) Sefinida como las ganancies brutas en relacidn & los costes
totales Ceonformnados dstos por los insunos RS las
remuneraciones? mas  los  acervos  fijos brutas) v como tercer
indicador, 21 margen de ganancia sobre costos (MGC) definido como
ganancias brutas en relacidn a lias costos totales. La ramdn
de haber e2leglido sstos  ifres indicadores cbodsce, poc ua lado, &
que dadas las caracteristica de la  inforsacidn Jdisponible, =}
intento por  construir cualquier variable “proxy” del nivel de
rentabilidad, presenta  alauncs problemas e cuantificacidn,

Entrz ellas destacan: i) 2l hecho Jde gue dichos indicadores de

rentabilidad estidn sobreestinedoss ya quz &l cdlcoulo ganancias

brutas no pudo  ser depurads e cierios rubros ejenplo,
impuestosy), ¥y i1 el hecho ds que la tasa de genancia estd
sobreastimada  adends, por el hecho de que la variable que
cuantifica o1 monto de capital estd referida & precios de
adquisicidn y no, como Jdebiera, a precios de reFdsicion.ol

La segunda  razén por  la cual se ban analizado estos tres

indicadores Je rentabilidad reside 2n 21 hechn de gues el elesir

describen los

51 Vézse el anexo neiodoldsico en ol suwe oo
m&lodos de construccidn de las variables utilizadas.
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dricamente un indicador (zor  2jempla,  tasas de ganancia sobwa

carital fijo), puade oariginar sesgos en =1 andlisis (en =ste caso

hacia las indusiriaz aus se encuentran =n los euxlremos  =n el uso

de la intmmsidad de capitall). D2 ostiz al tanev tres

indicadores alternativos e samas  guw2 los

¥

rentebilidad,

ca una de e puaden  verse

3.2, stificacibtn de la inclusidm de lzs distintes varisbles en
l\s explicacidn de lous niveles de ventabiilzigad.

En wosta seicitn se discuten las varizbles que, con base en
la evidencia empirica de estudics antzriores sobire el tema y con
base en los  argunentos  tedricos hasta aqul  examinados, nes
sugieren sar alemantos determinantes 20 la explicacidn de los

nivelas Jde tasas y wargznes de gsnancia.

El primer elements & considerar en la esplicacidn de las
tasas -y margenes do sapancia s el grado de concentracidn
econdmica prevaleciente en cada iAdustria, coma un indicador gus
cuantifigue el podeyr de mercads gonferids a  las  ewmprasas que
oparan en  @3& industria. Con  la inclusidn de esta variable se
pretende corvoborar gue, en  efecto, este poder de mercado se
traduce, entre otros, en la posibilidad de fijar un precio tal
Jua parmita la obtencidn de mayores boneficios.

3in zmbargo, aste indicador de la concentracidn, wmedids comno

la participacidtn de la produccidn de las cuatyo mayorss Laipresas

[



en la produccidn total de cada indusiria, dice nada o muy pocd en

términes de  poder de mercada locall surdngase 21

industrias con igualss nivelss de concentracisn

o il oA paro
cuyns costos e btransportz vesultan  ser muy elevasdss en wina

industria y relativan

wte bujos en la otra. Micntres moyores

sean los costos de Lransporie, serd mids convenionis, on vex de

1]

fectuar dichos gastos, instalsr vas

Flantzs

regiones, lo que oSismivuiria el grado de concentracidnm de asa

industria en esa localidad. Por consiguiente, se inzluys on =1

madelo una variable que cuantifigque log costos de travoports con
el objeto de coarregiv  las desviaciones guz puszdae  presantzr, en

este sentido, =1 grade de concentracidn ecomdmica cone indica

de poder de mercado. Esta variable ss=  cuantificz a :artia dal

numars  de entidades federvativas en gue opera una deterninada

industria y dividiendo 2se ndmerc 2ntre el ndrers  totad

entidades federativas, d= tal susrte gque cuando el valor dal

indicador tignde & wno, estard refle

tramsparte (y vicevarsa, si el valer del
estara reflejando bajos costos de bransportel). D= Lo anterior se
desprende que  la relacitn gue se ecpera entre los costos de

transporte y las variables aue cuantifican la rentabilidad, s=

I

una relacidn de siano negabive,

Far otro lads, en cuanto a  las condiciones de apeviura al
wercads  externs consideramas necesario  ajustar el grads do

eoncentracisn  ocondmica prevaleciente en  la industria, eor 13

B2



participacidn del mercado sxterns en las ventas telales de &sis.
En efecto, en la medida en ausz los producions exportados por las
empresas locales coopiten con  un gran ndmere ds  productores en
los mercados externns, el grade de concentracidn econdmica medida
por la pavticiracidn en la produccidn de las cuatro mayores
esmpresas locales dejard de ser un indicador apropiads del poder
de mercado. En este caso, un nejor indicador dol poder de mevrcado
serd un indice de concentracidm que represente  un promedio
pondzrado (por la partizipacidn en la produccidn de  las ventas
internas v externas) del grado de concentracidn ccondmica en el
marcado interno y del grado de  concentracisn ecmn@mica en el
marcado externo, gu2 se supone igual a cern, dados 21 gran ndnero
de coupetidores qgue =n el exterinr enfrentan las eapresas
locales.

De esta forma, nuestro indice de concentracion scondmica,
ajustady pov exportaciones, es el resultado de multiplicar 21
indice de concentracidn econdmica convencional (participacidn de
ta produccidn de las cuatro mayores sgmprasas en  la produccidn
tatal e la industria en cuastidn), eor la proporcidn de la
proviuccidn que se destina al mercado interno (la cual se define

eona- (1 - (exportaciones/produccidn brutal.

En cuantn . a los efectos que en el podsr de mercads medido
por la concentracidn tiene la competencia de empresas fordnzas en
‘el mercado interno a  traves de  los productos imFporiadeos, la

literatura sobre el tema sugiere dos Lipos de ajustes! =@ primers

[3<)



de 2llos, es un ajuste sinilar al mencionado en 2l casc de las

expovrtaciones, consistente en reducir &l grado de goov

thraoion
econdnica por la participacidn de las iwmpartaciones en el meresdo
interno; el segundo, consiste an introduciev, antre 1o
daterninantes del wmargen y/o de las tasas de ganancia, el grado

da  proteccidn  efectiva que el sistena y  las eoliticas =

proteccidn vigentes le otorgan a cada indusiria; en la medida que

mayor sea aqudl, menor la competencia externa y mayor el poder de

mercado de las empresas locales. -

Nirgurno de estos ajustes nos parecid necesaric pars sfectos
del presente estudin, pues ‘el sistema tvadicional de proteccidn
en México, plenamenie vigente duranie la mayor parte de la década
de los afles setenta, tuvo come instrumento principal  de palitica
los 'permisos pravins a la importacidng€l, v el otorgamiento de
permisns tuvo a su vez, oomo  criteris central, la existencia de
capacidad local de produccidm (de los bienes potencialmente
importables) o de productss locales sustitutos., D2 esta manera,
el sistema de proteccidn, &l parmitivr qQue las importaciones
fuaran de bienzs complementarios a la produccison local, o de
bienes sustitutos en parlodos ctortos de bLiempo cuando ciertas
industrias operaban a plena utilizacidn de su capacidad,.supriﬁiér

en buena medida la compatencia efectiva del exterior.

El segunda elemento a congiderar en el modelo, esla referido

&2 Véase sobre el tema J. Ros  {1287a)! "Coparcio
extarior. y_sorganizacion_indusirial’.
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a las barrvaras a la entwada;, come va se sefald, entre mayvores
sean estas las barvevas, mayores posibilidades de fijar el
precio pap  encina del precio de competencia sin que esto atraiga
a nuevas empresas a competir en el mercado, lo que se traduce en
mayores beneficios.

Entre 1las barreras a la entrada que hemos considerado
destaca, por su dobkle cardcler, el grade de diferenciacidn de2l
productn, pues ademids de ser una barrera a la entrada ez también
un indicador dez la existencia de nercados  segnentados 1o que
confiore un cierto poder de mercade a los productores. .83 A pesar
de las limitacione va seflaladas para cuantificar el grado de
difarenciacién del producto a través de los gastos en publizidad,
hemos wutilizado dicho indicador (gastos por concepto  de
publicidad que, en prowedio, realizZzaron 1los establecimientos
‘Productivos), por Mo disponar de informacidn que nos permitiera
construir  un indicador =alternative qus 1os pareciera mas
- adecuado,

‘ Otra de  las barreras consideradas es la presencia de
empresas transnacionales en el mercado! POT un lado, la
ubicacidn estratégica de dichas ewnpresas permite supaner la
obtencidn de mayores niveles de rentabilidadéd y boryotro lado,
puede suppnerse que posesn ventajas absolutas de costos  a Lravés

de nuevas  teensloglas vy a traves del "know how” lo que implica

[35) En el capltulo 2 vya se discutid el dabile papel jugads
For- la diferenciacibn  como elemento  caracleristico de  la
estructura de mercado,

84 Vease Fajnzylber, F. y Martinen Tarraad €1976): op.cib.

Tt
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urna barresra nds & la entrada

Esta wvar: 56 cusnbifica

mediante la participacisn porcentual 3

iuve Iz
produccidn de las empresas transnacionales en la prociuccisn bruta
total de cada ivdustria.

Finalmente, las otras barreras considoradas se relacionan,
una con 21l tamafo d=2l morcado  (definido sar 1z produccidn brubz
total da cada industriad, v las otras cm 103 tamafios minimss
gficrentes de planta. Estas ultimds cuantifican la renalizacidn
sue implica, en términes de productivicdad, =] operav una planta

For Sebajs del tamafio minime =fici

=3

i)
vy
T
-
3
i
-y
o
1
.

cociente que rvesulta de dividir la productividad del teazbajo dz

un establecimiento de tamafio miimo eficienta entre la

productividad promedio de  los astablecimientss que Etéq}por
dabajb de 232 tamalie mininad, asil como la earcela da mercsds qus
debe ocupar una pianta para opsrar con el tars™o minimo =ficiznte
(dafinida como el cociente quo rasulta ds dividir a1 tamafio
mimino eficiente de una planta, medido en términos de produccion,
entre el tamafio de mercado’. &G

Es importante seMalar, 9que s5i bien nusstras variables
dependientes pretenden ser »e2flejo de un aiswe fenduenc (el nivel
de rentabilidad), =1 modelo explicative del  wmargen dz ganancia

contenpla, a diferencia de los -obtros modelos, ia 1nclusidn ae

) Fara una discusidn de esie punto, véase Marquez P, C.
C1987): Re._git.
5E La madicidn de toamafs minime  eficiente de  planta
corresponda a la matadologia  desarrollada por €. Marausz (1387)
pe.oib. En =1 aneo motodoldgizo se define el concerptn de tamafo
minimo eficiente aqul wtilizado,

Da)
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otra barrera a la entrada, v aue es la intensidad de capital
(medida por  la relacidn capital/productod. Esta variable se
considera no s4l0 como wuna barrera a3 la enirada, sine  ademds (y
sobre tods) para tomar en cuenta el qus un alto margen de
ganancia pueda o no derivar en una alta tasa do ganancia dada la

intensidad Jde capital 67

El ¢ltimo elemenlo que concierne a la estructura de mercado
y aue se incluye en =2l modelo, es el grado de concentracidn por
parle de 1oz comeradores. En cuanto a este elemento, se2 eszpera
una relacidn negativa con los margsnes y tassas de ganancia: asi
comd la  concenitracisn entre vendedores les confiere a éstos un
ciarts poder de mercads gque les permite2 elevar sus beneficios,
también cpera esta relacidn entre compradores; suponiendc el caso
sctrens del monopsomin, 2l comprador estd& en posibilidades de
reducir &l precio del bien en cuestiédn. Sin embargo, cabs2
sefalar que la cuantificacion de este indicador deja  mucho que
desear, pues la dnica foarma en que pudo medirse la concentracidn
por parte de los comeradorass deja de lado al hecha de que, en la
Fractica, &3 en los  grandes cansorciés comerciales en donde se
concentra una pavrte muy' importante. dé la distfibucién da lés
bises de  consumm ¥y as justamente esta concentracibdn la que no
pﬁdo ser cuantificada. Cn afecto, el‘ indicador que agul ée

&7 Supdngasy el caso de dos industrias con igual margen Jde
sanancia pero an una la intensidad de capital el oble que =2n
la otra, entonces, la  tasa de  ganantia obtanida por la primera
gerhd la mitad ao la obiteonida por la segunda.
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utiliza se construyd utilizends logs  grados de concentracidn

econdnica de  las industrias productoras de insumss
asumisnda  que dichos indices de  concentracidn son los  gue
corresponden, en  su calidad de coapradores, a las industrias que
utilizan dichos insumos; esta manera de cuantificar el grade de
concentracidn de  log  conpradores  supons, entoncss, que nn hay
pader de mercads  por parte e los compraderss  de bienws de

consumd final —duraderc y no duradzro-.

Finalmenie, se considera a1 efectn que tiens la politica de
pirecins  sobre 1los niveles de rentabilidad. Para ells se
construyd una variable muda (con valor de wuno en 1an indusiria

sujetas & control de pregiss vy o2r0 en el risbo dez las
]

'
"
o8
o
S

industrias) y 1o quse se espers, obviamente, &s una rels

negativa entre esta variable y el nivel dz rentabilidad.

4.2. Examen de la hipatesis estructura-rentabilidad mediante un
andlisis comparativa.

En un primer nivel de andlisis, se asruparon a las distintas
clases que conforman la  muestra zeagdn el tipo de estructura de
mercado a gque corresponds  cada wna  de ellasEl; el objetiveo oz

hacer esta agrupacidn s el de ewamninar las lasas y margenes dz

£2 La agrupacidn 2 dichas clases estd tomada
directamenie de la tipologla de mercades elaborada por J, Ros
(1937b2: “Mopioloala oo _los werncados _industrizles?. En el

aneko metodoléaicn de este trabajo se seffalan las  industrias que
coviforman cada estructura de mercado.

(=3



ganancia promedia de cada grupo vy corvobosvar si, a0 efecto, los
altos niveles da conconlracidm aunados a W& fuertie
difarenciacidtn del  products conducen a la obilencidn de mayores
tasas y waArgenes de ganancia.

El Cuzadroe 1 presenla, para cada grups dJde  industvias que
confarmwan a les dizstintas estructuvas gz mercado,  los
correspondientes promedios Jde Lasas vy midrsenes  do gsanancia, asi
comd Jr  los indices de concentracidn, del indicador de costos de
trangparte, vy  de zlounas barréras a2 la zntrada (diferenciacidn
del produc o, arad a1 pavriicipacidn de las empraesas
transnacionales, intensidad de capital v tamalo  minimo eficiente
de planta  medido en thrminos de produccidm en relacidn al tamalo

del mercado).

2 pricera chzervacidn que se desprende  de los rosultados
repovtados en el Cuadro 4 es que los tyes  indicadores de
rentabitlidad uwlilizadas en este estudis avvodan log mavores
promediss  =n =l arupo de  industrias  pertanecientas a  los
oligopelios concentrados vy diferenciados:

. Para 21 indicador que cuantifica al margen de gavancia sobre
tostos (MGCY), se tigne que el promedio del grupo de oligopolios
concentrados v di fevenciadss @s 8324 superisr al promadio obtenide
en.el  grupe de industrias competiltivas; S04 surerior al promedio
A4xl arueo de oligepolios diferenciados; 45% surerior al promedio

dal - aruro de oligopalics competitivos, vy, finalmente, 28%
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OLIFPILIZS DIFERENCIAIGS, %9 .8 18,9 ¥4 .55 .9 6 0.2 0,06 9

PLIGORLI0E (OLENTRNGS, 8.7 e7.4 19.2 6.8 0.37 5.0 46.4 0,39 317 2

CLIGIPOLISS CORPETITIVCS, 4.7 .8 1.2 R 0,51 2.1 i 0.55 .07 ©

INIUSTRIAS CRFETITIVAE, 13.9 12,5 Wi - 92 29 %32 0,04 64

w
“
oy
b

ToTAL 1€ A MESTRA IEL
SECTOR WHAF R TIFERD.
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TGF = Taza da janancia sobre canital fijo ).
74T = Jasa de zarantia sobre capital toral (Ui
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KY = Relacion capitalrzroducto.
THE® « Tamaro de planta mimse eficiente en relacion al taswro de sercado.
n T reco de industrias,

FLENTE: Elabaracion srepia cen bage en la wnforeacion del banco o datos del ILET.

HGTAt -~ Vesse el ‘anaxo setodolosico para 1a definicion de las variables aqui presentadas.
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superior al  promedin del grupo de oligopolins concentrados. &n
todos los casos se calculd el estadistico "L parn prober 2
significancia de la diferancia d2 medias, 7 an  todos 2llos, se
rechaza la hipdtesis nmula (i.e., la hipdtesis de que la
diferencia de medias es igual & c=vo), 839 con wn nival de
confianza del 99% para  las diferencies respeclo a 10s grupos de
industrias competitivas, oligopolics competitivios v oliseopolios
diferenciados, y con un nivel de confianza del S0% pera la
diferencia respectn al grupo de  olisopolios  cancentvadas.
Asimismo, el promedio del margen de ganancia dol gruro de los
oligopoling diferenciados vy concenirados s surerior en 9% al
promedio  abservads  sor la muestra en sy conjunto, siendo sute
di}erencia también significativa con wn nivel de zonfianzg del
99%.

En el caso de la tasa d= ganancia talcwlada sobre el capitai
fijo (TGF) se tiene gus el promedin del grupo de  los oligopoliss
concentradas y diferenciados 28 E2X superior al promedio obtenido
por el total de la muestra; es L14% superior al prosedio de las
industrias  competitivas! 91% superior al  promedic de‘ 1as
oligopolins concentrados, vy 374 superior al promedio de 1os
oligopolios competitivos. En todos estos casos, luas diferencias

son significativas con un nivel de.confianza del 95%., y golo hay

B9 El estadistico “{” con ni+n2-2 gracos de iiterlao se
calcuia a partir de la fdrmulal

L = (X1~ ¥2) 7 S x [(nl4+n2)/(nixn2) 11/2, donds
. 2 [
S = [n1st + n282 ) / (nt+n2-8)31/2
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un grupo ~sl de los aligopolics diferenciados- respectn al cual
la tasa de ganancia da lios nligopolions  concentrados vy
diferenciados, si bien ws mayor en 26 puntos porcentuales, no hay
diferancia estadisticamenle sianificativa

En cuantn al tercer indicador de  rentabilidad, la tasa de

ganancla sabre capital toetal (TGYV)Y ¢ = que ol grups de

industrias que conforpan a i1os oligopolios concentradas vy
diferenciados cblignen un eromediao suporior en 22% & las del
Irupn de industriss coapetitivas) 584 suparior a las del grups de
caligopoiios compoetibives; 42% superior a las del  grupe de
oligornlios difevenciados) 40% superior a las del grupo de
aligopolios concentrados; v finalmente, 48% superior &l promedio
dal totzl de la muestra. Todas las difervencias vesultaron ser
estadlsticamente significativas con wun nivel de confianza del
9%, saiveo la referida al grupon de oligapolics diferenciades,
domde la diferencia resultéd ser esladisticamentie significativa

con wn nivel de confianra del 95%.

Una segunda abservacidn se refiere zl hecho de quz, asi como
19s  rromedios ae los tres indicadoras de rentabilidad
cosrespondientes al  grupa de los  oligosolios - concentrados v

difecanciadss son superior

a 1oz promediog  obtenidos  por la
muestra en  su conjunto, estos dltimos son a  su ves, promedios
suparinraes a  las  obtenisgos par el IrUPD de industrias

commelitivas: en efects,  los promedios de 1os tees indicudores

d2 rentabilidad d=1 grupo indusrias conpetitivas son alvadedor
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de 24%4  inferioves a los promedins del conmjunto de la

analizada, siendo eslas diferencias

significativas con un nivel de confianza del 29%. Sun esbargs,

bien los promedios de mdrgen y  tssas de ganoncia del  guruss de

oligopolins competitivos son tambidén  infericres al  promedio

abtenids por la mugstira en su  conjunto, éstas diferoncias ys o

son estadisticanente significativas.

Py obra . parte, ai bizn parese  ser un heoho gue las

industrias pertenecientes a los  .oligopolins concontrados v
diferenciados son las gue obtienen los mayoras proeedics de
rentabilidad, cabe también esperar, por lag razones
la seccion anterior, Jue haya una diferenzia significativa ent

los - niveles de  rentabilidad de las industrias meram?nte
compeiitivas y las que se caracterizan por un nivel relativamente
alto de concentracidm o de diferenciacidn.

Los datos .que se muestran en el Cuadre 1 parvacen indicar
que, en efecto, los margenes v tasas de ganancia promedio del
grups de oligopnlios difarenciados son superiores a los promedios
cﬁtenides =n  las iﬁdustrias competitivas: el margen de ganancia
resulta superisr en 21%, la tasa e sanancia sobre capital fijo
en B9%, vy la tasa ode ganancia sobre carpital total en 6%, sisndo
todas estas diferencias estadisticamente  zignificalivas con wun
nivel de confianza del F9%.

Por su parte, el grupo de oligoponlios concentradus muesita

también pronedios | de  rentabilidad - supericres &

industrias competitivas! 483 =2n 2] caso Jdel mnaxrgen de ganancia,



38% en el caso de la tasa de ganancia scbre capital total, y 12%
epara el caso de la tasa de ganancia scbre capital fijo. Las
diferencias, sin embarge, sbleo son significativas, con un nivel
de confianza dal 93%, en los dos primercs  casos, mieniras guw
para 2l caszo oOe la tosa de ganancia =cbre capital fijo, resulta
que 2t  promedls abbenido sn 21l grups de oligopolios concentrados
re 25 estadistizamente dislbints al ablenido  par las industrizas
compatitivas.

Esio pusde deberse al hecho de gue son justamente los
sligopoilos “omcantradss los Srupos  misz intensivez: en capital?76

(la intensidad de capital de este grupo es 18% superionr a la del

, por definicidn de nuestiro

promedio nanvtfacturerod,  de  doy
indicador, arrajan tasas de ganancia que son incluss inferiores
(aunque no con significancia estadistica) a las del  grupo de

oligopolios competitivos.

De 1o anterior pusde concluirse que, si bien las industrias
que compiten via la diferenciacitn del producto, o bien las
industrias gue oSparen en mercadns  caracterizados por un alto
nivel de concentraéibn, estdn en condiciones de obtener mayores
niveles de  rentabiliad respecto a ofras industrias, es el efecto
cambinado de la  conecentracidn y la diferenciaciom, 1o que
conlleva a la obtencidn de 1os ndzs altos madrsenes vy tasas de

ganancia raspacto a las otras indusirias.

74 £n 2l anees metodolégice =me describen las clases gue
conforiman al grups de oligopnlios concentrados.
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4.4, Especificacidn y estimacidn de  los smdelos del margsn vy de
las tasas de ganancia.

Con base en los argumentas presentados en la seccidn 4.2, e
este capituls  en torno a  las variables & incluir en =l anilisis
de los niveles de rentabilidad, las relacionzs ahl descritas

fFuaden formalizarse mediante la siguieate axpresiénd

R = al + alCR4X — a2CT + a3DIF + a4BE + aSFTX - acCR4C — &70F,

donde !

R = nivel de rentabilidad de 13 industria;

CR4X = grado de concentracidn econdmica por parie de los
Qendedores ajustado por el coaficiente de sxeportacidng

CT = indice de los costos de transporte;

OIF .= grade de diferenciacidn del produclo;

BE = barreras a la entrada de nuevos competidoras: tanafie de
marcado (! parcela de mercado gus requisre una planta
para . operar eficientemente CTHEM)Y ; 4 ventajas
comparativas, en tdrminos de productividad, asocizascas a
la oparacidn  de una planta Jde tamafo ninips efizionte
(VC)Y. Se incluye, para el <caso Jd= la estimacidn del
margan =2 ganaincia, la barrara a la entrads
representada por la relacién capital/producto (KYD.

PTX = participacidn en la. Froduccidn e empPresas
transnacinvnalas.

‘CRAC = grado de concentracidn por rarte de los conpradores;

<P = control de precios. -

i bien en el caplituls anterior se seffalaba gue na hay
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argumentos a priori para pensar gque la relacidn entre los niveles
Jde rentabilidag de una industria v el grado de concentracidn y la
magnitud de las barreras a la satrada imperantes en esa industria
sea. unx  relacidn linsal y  continua, sine aue mis  bien la
evidencia empirica parecia sugerir la existencia de wn nivel
critico a eartir del cuxl opera esta relacidn y que el carvadcher
de  tstia s Jiscontinue, para esto  ejercicio  se ensararon
distintas formas funciohales astimands el nivel Jde rentabilidad
en funcidn de la concentracidn vy de barreras o la entrads,
habigndose  obtenido el wmejor ajuste @&l estimar una funcidn
lineal .

D2 esta rorma, el modolo que acabamos de especificar sa
refiere a wun carte transvarsal para 155 clases industriales y
estinag, para @l aflo de 1980, y nediante wuna regresidm lineal
utilizande el wmdtods de minimos cuwadradoz ordinarios, tres

indicadores distintos de la ventabilidad.

Fara la estimacidn de las tasas vy mdrgesnes de ganancia se
consideraron s modalidades en la inclusidn de las barrzras & ia
entrada que hacen raferencia al tamaMo de planta minimo eficiente
y al’ tauwafo de mercada. Una primerva modalidad consistid en
inciuir, conjuntamsnte, la variabls sue mide el tamaflo de mercado

kﬂQ) cun la variable Sus mide 1s venatajas comparativas asociadas a
operér una  planta con et tamano minimo eficiente (VC)) la
s2gurda,  consist1d en  incluir esta segunda variable cen la
viriable Fu2  hace refarencia  a la parcela de  mevcado que debe
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ccupar  una  planta para operar con @l tamafo minine eficiente

(THEM), pues esta variable va considera  la barvera

el tamatio del mercado (TMEM se defing canms o] lasafic ds
minimo eficiente entre el tamabo del mevrcado)d.

Cabe asimismo recordar que la barvara z la  entrada que hace
raferencia a la intensidad de capital solo o3 incluida en la
astinacitn dol modelo de wmairgenes de  ganzncia, y  olla chedece a
razones gue se Jderivan de  la definicidn de nargen v tasa de

ganancia (viéase pag. £7)

Antes de pasar a la discusidn de los resultados abitenido
astimar los modelos de  ventabilidad, cabe hacer un se

en torno a la variable que cuantifica el peoder oz mercado a
través del nivel de concentracidn. Como ya se sefald (pag. 53),
el nivel  de concentrazidn se encuentra determinads en buena
medida‘por la magnitud de las barreras a la entvada de tal forma
que si el modelo incorpora entre sus variables explicativas tanto
al nivel de concentracidn como a las barreras a la entrada, se
enfrenta =1 prablemé e la multicolinealidad con 1o cual s= viola
uno da  los supuesics en que se basx la estinacidn de parinetros
via =1 metodo de mfnimoa cuadrades ordinarios. Sin embargo,
existe al MEIHIs un argumento - para incluir al nivel de
concentracidn conjuntamente con las barrervas a la entrada.

Este argumento nos dice que para 9os industrias  cuym nivel
de concentracién sea el misme, los niveles de rentzabilidad

obtenidos v serdn iguales si las barreras a la enbrada de una vy
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atra industria son de distinta wagniiuwd. En particular, tal v
comd ha vuadado denostrado en el ejercicin realizado =n la
seccidvn 4.2, de este capitule, se did el fendmeno cue rara
industyias altamente smeentradas, hay una difarencia

significativa en los niveles d=  rentabilidad entre aquillas

industrias cuys marcss 2350an secmentados via 1n dhifercanciacidn
del producto. ¥ esudlias que operan en oligopolios honogéneos
De  la MLISmT  manera, para industriss seanmntadas  vla la
Fifarenciacitm del producte, so oblienen mayores promodios de

revtabilidad en aquéllas que, =sdemds de cstar difervenciadas,
tienen aitos niveles de concentracidn.

Dz cuwalauier mansra, 23 iw@eorten al interpratar los

resultados ablenidos e las eslimaciones, tomar en cuenta sue hay
un  cierto nivel de depandencia entre algunas de las variables

clicativas.

€«

Cab2 aqui ‘seffalar <que, en una primefa instancia, VS&
estimaron los mdrgenes vy tasas de ganancia en funcidn de teodas
las variables evplicativas discutidas en la seccidn 4.2,, de tal
suarts que  dichas estimaciones (gue se  raepertan en el Cuadro 2

anexo al finmal del capitulol nos daban uwna primera  idea del

efecto 3ue cada una de las vaviables indepsndientas pudiara tener
sobre los niveles de rentabilidad.

Pesterinrmente (y  rcon base en 105 resultados obteridos en
dichas estimaciones? se realizaron una sorie do ejercicios gue

consistieron en la estimaciovn de los mérgenes y tasas da ganancia
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an  funcivn de las wvariables que vesultaron ser  altswente

significativag {(i.e., en funcidn de la difevernciacidn, la
presencia de empresas transnacionales, vy, para las estimaciones

del margen de ganancia, la relacidn capital/producto?, vy se

fueron inceorporands, una a una, 21 vrastn Jde las variablas

consideradas en la especificacidn Jel modelo,

Re esta forma, los resultados de las estimsciones <qQue a

continuacibdn se discuten (vdase Cuadra 2, e refierven sdlo a

aqudl las variables que, 2 1o large de los distinlos zjercicios

realizados; nos dieron alguna evidencia de tensr olgin efectio

significative sobre la variable derendianta, sumqua los

coefitientes estimados en las ecuaciones

reportadss en dicho

cuadro M3 sean todos estadisticamente significativas,

"Analizande -ahora las ecuaciones reportadas en =1 Cuadro 2 se
tien que las * estimaciones areojan un coeficiente de

daterminacion ajustado bastante satisfactorieo, si ¢ consides

que diﬁhas estimaciones se refiaren a un corte transversal de 1BE
cbservacionas:! el maréen de ganancia se xrlica en 404, la tasé
de ganancia sobre capital fijo se explica en alrededor de S0%, v
la tasa de ganancia sobre capital -total se explica en 'poco'méé
“del a5%,
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CUAMRD 2: RESULTADDS 1€ LAS ESTIMATICNES DE L3S MOIELOS [€ FENTARILIDAD,

P VIRIARLE

t BEPLICALA [ i
' : 8! al a) al Q) :
: 8&C ¢ 0L165 00037 023 0.128 .12 -3.003 -0,515 .42 8,304
' TP LY PR 3 3G T L 6T 18,580 H
H H sl ar H
H TGF T 0.68r -DLZid W57 0,012 -6.75: 0,53 9,00
¢ HER o TR W] 13,550 iLA9) (144 !
: H 2 a) a) b3 !
: 167 s 0,152 0,036 9,952 0,099 -9,008 £.497 9.4
3 UGBS LT (E,50 45.10) {-Z, 241 H

NOTA:  El nuzerc entre parentésis s

v del extineda,

a) Ceaficiente sionificetive con un rivel de confianza del 9
b) Coeficiente significativo con un nivel de confienza del
o) Ceafsciente significativo con un nivel de confienza de] 507
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Una primera observacidn en tocorne a los resultados agui
presentados es  que para los bres indicadores de rentabilidad,
tanto Ja variable que cuantifica la diferenciacidn del producto
(BIF) coma la variable gque da cuenta Jdz2 la presencia de ampresas
transnacionales (PTX) resultan ser, en todos los ejercicios
realizados. altamente significativos (en  todas 1lzs astimacicnss
resliizagas 5o rechara la hipb}egls nula de gue &) valar del
estimador s2a igual 3 coro con un nivel de confianza del 39%).
For cira parte. en la estimac;én d2l margesn de ganancia se bLiene
que el valor del coeficiente de la intensidad Jde capital (KY) es,
de igual manera, sltamente significativo.

Veame-s akors él zfacto que'sobre los nivaeles de rantabilidad
tienen 1las barreras & la enirada  impuastas por el tamafic de
mercado v por las economias deo éscala asociadas al tamaPlo de
planta ninimo aficiente.

En primer lugar, se observa que ninsuna de las ecuaciones
reportadas incluye a la variable  que :ua&tifﬁqa la parcela de
mercado  aue debe ocupar un establecimiento para operar
eficiontements (THEM); ello se debe a que en. los sjercicios.
realizados él coeficiente: de dicha va;iable ‘no’ resultd ssr

cestadlsticamente distinto de cere, 1o cual, a su vez, se explica
par @l hechs Jde  jue existe una muy’alta earr2lacidvn entre esta
variabie y la variable gue da° cuenta del nivel de concentracisn

tal coeficiente do correlacidn simple entre ambas variables es de



0.69).71 Ademds, en un ejercitin de regresidn en el que se
estimd el nivel de concentracidn en funcidn de los costos Gs
transporte y de las barreras & la sntrada, se obzervao clavamente
que la variable TMEM tiene una influencia positiva en el nivel de
concentracion. 72

Para cgorroborar  en que medida la o significancia
estadistica del coeficiente de THMEM cobedece en efecto & lao
corvelacidn existente entre esta variable vy el grado de
concentracisn  econdmica (CR4X), ge estimaron lss coeficientes
relativos a las barreras a la entrada con y sin la estinacibn del
coeficiente de concentracion (véase Cuadro 4 anex2 al final del
capituls). Como ahl puedsz abservarse, en los casos del wargen de
ganancia y de la tasa de ganancia saobre capital total, al excluir
la va}iable CR4X del anilisis se incrementan los coeficientes v
el valor del estadistico “t” relativos a THMEM. Sin embargn, para
el caso de la tasa de ganancia sobre capital fijo sucede 1o
contrario, y ell6 se explica porque para este indicador de

rentabilidad, el coaficiente del grado de concentracidn resulta

71 El Cuadro € que se presenta al final de este capitulo
reporta la matriz de coeficientes de corralacidn simpli  para las
variables independientes.

72 La ecuacidn que estima al grado - de concentracién
acondmica es la siguienie;

CR4X = Q.23 - Q. B1CT + 1,59TMEM +0 .34PTX + 0.Q50IF
. 4.92) (~1.842 (5.6 (6.35) (2.2

con un coeficiente de determinacibn ajustade (R2%) igual a 0.65
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‘ser de signo newative.73

Ahora bien, cuando se combina el efectoc de la variable que
cuantifira las ventajas aue se darivan de oparar una planta con
el tamafMo minima eficiente (VC) con el de la barrera impuesta por
21 tanaflo de mercade (Q), se obtuvo que el coeficiente de VO no
resulto ser relevante wis sue en lazs estimaciones de las tasas de

anancia sobre capitaxl fijs,74 mientras que la barrara relativa

0

al tamafo del mercado '(Q) resulta tener, en todas las
estimaciones, 21 siano negative gue se 25p2raba vy en todas las
estinaciones aqul reportadas el coeficiente del estimador resulta
ser estadlsticamente distinto de cero.

En cuants  al  agrado de concentracidn por parte de los
compradores (CR4C), sdlo se reportan los resulﬁados
correspondierntes a la estimacidn relativa a la tasa de ganancia
sobre capital fijo, pues si bien en las ecuarcionzs raportadas en
el Cuadroc 3 el coeficiente de CR4C resulta tener el signo
esperado (negativo), sdlo en la estimacidn de la tasa de ganancia
sobre capital total, el coeficiente de CRAC resultd ser

estadisticmente significativo,

72 Mis adelante se discute el por qué del signo negativo
de este coeficiene. )

74 Si bien el coeficiente de V¢ reportado en el Cuadro 3
no. s estadisticamente distinto de cero, la siguiente ecuaciédn,
que n  incorpora entre  ias barreras a la entrada al tamafic de
marcada, arraja un coaficiente estadisticamente significative
para la variable v

TGF = 0.47 ~ 0.0GCR4X + O .S4ADIF + 0.37FTX + 0.02VC
(2.52) (~0.44) (3.27) (2.79) (1.65>

con un coeficr1ente de determinacién ajustada (Rzik) iguzl a 0.48

=
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Por otra parte, en cuanto a la variable indicativa de una
politica de control de precios (CF}, se tiene auec #zis oz de
signe negativo en todas las 2stimaciones realizadas; si bien los
coeficientes de dicha wvariable obtenidos en las ecuaciones
reportadas en el Cuadiro 2 no son estadisticamente significatives,
los resultados reportados en el Cuadro % C(anexo &l final del
caritulo) nos muestran claramente que hay un efecto negativo v

significativo por parte de una politica de control de precios v

los niveles de los mirgenes y las tasas deo genanciz. Como pusda

nbservarsa en el Cuadrns 5, estos =jercicions oa =51dn no
incluyen al tamato de mercade (Q). La razdn por la Eual en estus
estimacionas el coaficiente estimado de la varizblz gque da cusnis
de 1la politica de control de precios resulta estaclsticamznte
distihta de cero, e& que son justamente las industrias
caracterizadas por tener un amplio tamato de mercado (bienes de
consumo basico y algunos insumos especificos y generalizados),
lag que se aencuenttran sujztas a control de precins.75

Finalmente, en cuanto al poder de mercado prevaleciente en
una industria y que s2 ha cuantificads a través del nivel e
‘concentracisn (CR4x) y a traves de los costos de transrporte (CT),
no se obtuvo, por un lado, ningdn resultado significativo en

relacidon al efecto que se esperaba tuvieran lvs costos de

75 De 1las 185 industrias consideradas en el presente
andligis, &6lo 40 estin sujetas a ia poliitica de control de
precios, y é&stas representan casi el 508 del valeor de la
produccidn bruta de Ia muestra analizada; mas adn, las cuatro
mayoras industrias de 1la muastvra, son  industrias  sujetas a
control de precios y representan el 20% del valor de la
produccidn bruta.
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.
transparte sobre el nivel de rantabilidad, via la reduccidn del
poder de mevcado cuantificado por el nivel de concentracidm,
Elln puede daberse, efactivamente, a gue los costas d2 transporte
no tienen incidencia alguna en la decisidn de establecsr diversas

plantas en diversas localidades y por tanto 21 nival de

concentracidn regional 23 independienie de dichos oo %, o bien,
2stos resultados zon praducto de una matla cuantificacidm de la
variable en cuastidn. Desafortunadamente, no se puede concluir
i oen una nioen obre s2nbido, awngue  se tiene evidencia e gque
los costos de transporte se relacionan negativamente con ol nivel
de concentraerdn: el coeficiente de correlacidin simple enitre
amba s vartabivs ws de glrededor e =051 (vease Cuadro £), v les
resultados de las estimacicnes diel nivel de concentracidn (véase

mota de  pie  nim. 72) mwmussiran una relacién negativa vy

significatava entre los costos de transporte vy la concantracibo.
Por otro lado, 2l coeficiente de la variable CR4X no resultd
ser estadisticamente significativo en ninguna de las ecuaciones
regortadas en el Cuadro 2. Sin embargo, al estimar los niveles
" de rentabilidad sin considerar a las variables que dan cusnta, de
una u otra manera, dzl ndmero de establecimientos que caben en el
maercads (fi.e., tamafo  deo mercéda. tamafo de planta  mimin
eficiente an relacidtn al mercado, v el cociente que resulta de
dividiv la peroductividad de la planta de tamafo minino eficiente
antre la de las  plantas de tamafio inferior a oste minimo), SE

tienen resultados interesantes (véase nuevamenie el Cuadro 5):

(53

Al

2 observe Jue el eseficiente de CR4X 25 positive v
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significativo en la ecuacidn relative &l wmarssn  de ganancia;

positivo v no significative  en la

sobre capital total; ry resulta ser nesitivo en la ecuacion

ralativa a la tasa de

brz  capital fijs. Estos

resul tados se explican nuevamente (véanse resulia

5 abtenidos on

la seccidn 2.2, al comparar las tasas de ganzncia

sobre (aEd
fijo de los oligopolinsg concentradas con los de ias oblanidas por
las  industirias cowmpetitivas?, por 2l hecho  de gue son las

industrias zliamante concentradas las  sue son  wuy

capital, de donde la relacidn negativa que se encuenira entre

niveles de concentracidn y tasas de ganancia, mo necesariamsala:

obedece a gue haya menores nwivelas e rant

altamente concentrados Ceomn 1o demuestran 125 vesuid

obtenides al estimar los mdrgenes de anancia) sino a una cusstidn

de defimcidn de la tasa de ganancia.

Con base en log resultados que aqul hemos presentado, suede
afirmarse que 32 cunples la  hisdtesis que sosiliens  quae  1a
foncentfacibn. a5l como la ewistendia de wmevcados segmentados via
la diferenciacidn del producte, confieren al empresario un cierto
poder monopdlicos que le permite'fijar sus precios de tal forma
que los beneficins szan relativamente mayores. Asimismo, se
corroborg SJue la preseacia de 1as  emErasas Lransnacionalas juega
un papel relevante en . i1a obtencion oe mayores niveles de
rentabilidad, 1o que parzce confirmar entoncaes  la existencia de

ciertas barreras a la entrada impuestas justaments pov el
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cardcter transnacional de la industria,

For otra parte, pareca sar claro qu= existe también una
velacidn positiva vy significativa entre la barrera a  la entrada
impuasta por la intensided de capital v el margesn de ganancia.

Sin embargo, &l efecto que socbre los niveles Jde ventabilidad
tienen  les  otras barvevas 2 la entrada consideradss on ests

estudio, sdlo parece ser claro el del caso de la barrs

 refaorida
sl tameiio de marcadn,  ocues 125 barreras referidas a los tamabPios
de #lanta minimos eiicientes, 51 bien gFarecen incidir an los
niveles de rentalilidad, la nos sianificzncia estacdistica de sus

coeficientas, nos inpide afirmar guaz baya una asociacidn positiva

sltencia @z diches bavvaras v la oblencidn de nayores
niveles de ventabilidad.

Lo mismo puede decirse en cwanto al efecto negativo qus
puada tener el geads de concEntracidn por parte de los
compradores sobre @l nivel de rventabilidad, aungue o3 probable
que la poca significancia de los resultados obienidos se deba a
una maia cuantificacién do 1o variable en cusstidn.

Fimalments, en cuanbto al dnico factor de lipo institucional
sue ha sido considerads en 1z estimacidn de los margenes y de las
tasas d=2 gsanancia, 1.e., la politica de control de pracios, puede
dacivse quz 1oz modelos estimades  parecan captar el ofecto
negative que dicha politica tiene sobre los niveles de

Cmentabilidad.

]
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CUATRO 33

FESLTANOS IE LAS ESTIMCTINES TE LOF

316 FELTRABILILAD INCLWMENAD A T

s VARIRBLE s

+ EPLICAA & [ CReX DIF FTA ¥F a4 TEY o H

' H

H * 2 b al al H

[ T 04D 0,043 0,083 0120 00M4 ()

' 3 LB (L00 W2D 220 T8 10.2))

i :

i 1 al B 3l

P i 3 AITS 0,044 0,080 0,12 6.022

' ¢ (54D 1125 148 L3 (LEy 18TE)

3 :

3 H al al al

+ T8F s 052 -8 D57 N3 e 216

H T 14,320 {-0.73 8.2 (AT 1085

! s

: : a) al a)

H 188 1 0,583 -0.157 05T 0471 --- §.144 --- -0.0005

: 1 (L55) (-0.95) {377 144 (1,047 -1.82,

H :

1 H al a a)

6T 0425 0,001 0,057 0,097 --e 0,627 0.092 e« S0 2,433 2,363
H 1 7250 (0.46) (S99 149D (1.2 11,05 53 144

3 H

: : a) @ al r

i T6T ¢ 137 0013 9,058 0,183 --- 023 e REREN NG IR v 2,915 0,477
H (R {0.56) (614 T2 1. 1€ A0 -6 :

NOTA: E1 runero entre parentesis se refiers al extadistico *b* dei estisador

a)

4]

Ceeficiente significative con wi nivel de confiurza dzj %
b} Coeficienta significativo cin un nivel de confianza dal 95
Coeficiente sigmfizztivo con ur pivel de confrenza 323

a8
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CUADRO 4: RESULTADOS DE LAS ESTIMACIONES DE LOS NODELOS DE RENTABILIVAD EN FUNCION DE LAS
BARRERAS A LA ENTRADA CON ¥ SIN EL GRADO IE CONCENTRACION ECONOMICA,

3 VARIARE 1
s BPLICA ¢ C CR4Y DIF P ¥ ™EN o R2 R2¢ s
1 s a) a) a) at : .
1 MEC i 0,160 0,028 0.055 0124 0.099  0.091 : 0.3 0,39
H s 19690 (0T 3T (S3E (3T (0.T9) 2 :
: ¢ al a) a) a) (4] : H
. -9 E 23 U2 B 0,056 0,132 G.i0! 6,130 & 0,407 0,391
: + (16,72 14.58) (5.4 (320 L.ed :
s a) al al x i
¢ T6F T 0630 -0.153  0.%95  0.376 ---- G411 ¢ 0.505 0.492 :
: (10410 10,79  (10.08) (2.7 {681 :
t : - : H
H : al al b} H H
s I : 0,582 ---- 0.586  0.322 ---- 0,151 @ 0.503 0.493 :
: 3 (1129 {1011 2.75) 10.39) s
H : a) al " oal ! H
16T o 0139 0,005 0,855 0,094 ---- .08 : 0,475 0.481
H t {16.53)  (0.02) (6.48) (5.12) {126 :
H 3 1 :
H H a) a) 1 H
H T61 v 0,140 ---- 0.057 0,094 =--- 0.987 + 0,476 0.453 @
H 3 120,29 6,600 {571 {61} H
H H H H

NOTA:  E]1 mmero entre parentesis se refiere @l estadistico "t" del estimacdor.
a) Coeficiente sienificative con un nivel de confianza del 99%

b} Coeficiente significativo con un nivel de confianza del 952
") Coaficiente significativo con un nivel de confianza del 90%
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CUADRD 5:. RESULTALOS DE LAS ESTIMACTONES DE L0S MODELOS DE RENTABILIDAD QUE INCLUYEN A LA VARIABLE
CONTROL DE PRECIOS Y ENCLUYEN A LA VARIABLE QUE DA CHENTA DEL TAMANG DE BERCAPO.

i VARIARE

t C [£:008 bIF P M cP v R R =
H .- s
' al <) a) a} a) [ H
1 0,152 0.657  0.0%6 C.116 0,122 -0.029 : 0.417 0,397 :
1 {9,060 1L.8T) (4.5H) (411} {3.83) {-L.&3} H
H ' H
1 : H
H al a) ] H :
1 0.634  -0.063 0.6 0,37 ---- -0.419 : 0.5t4 0.501 =
1 110,000 (-0.43) . 110,190 {2.TH) . =172 H
! ! H
1 a) a) al o H
o 0140 0,025 5,950 .09 ---- -0.020 1 0,480 0.467 3
1 (15,660 (1,210 (6,56 14,65) $-3.05 H
i t t

1 :

HOTAr ELl mumerd entre parentesis ce rafiere al estadistico "t del estimador.
a} Coeficiente significativo con un mival de confianza del 99

bl Coeficiente significativo con un nivel de confianza del 9%
) Coaficiente significotivo con un nivel de confianza del 0%
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CUADRO 6: MATRIZ DE COSFICIENTES [£ CORRELACION SINPLE ENTRE LAS VARIABLES INPEPENDIENTES.

CR4%
CRIX 1.90 DIF
DIF 0,29 L00 kP
Kp -0.03  -0.16 L0 T

PTX 0.63 0,35 -0t 100 er

cr <051 -0.16 -0.05 -0.37 L0 [
0 -0.27 015 -84 0.8 024 L0 VO
Ve 0.08 049 -0,16 0,16 0.01  0.04 1,00 TMM

™ .69 0.06 -0.04 0,35 -0.55 -0.32 0.2§8 1.00 C(RC
R -0.08 -0.02 6,05 005 0.06 0.6 0,09 0,95 1.00 [2:d

24 -0.61  0.88 0,08 0.65 0.3 033 0.4 -0.07  -0.02  L.06
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CAFITULD S: RESUMEN Y CONCLUSIONES.

‘Mas que analizae aloguna(sl de las  teovrias auws discuten e
Procesa  de formacidtn de precios bajo distintas formas de
competencia, el wobjetivo de =ste  trabajo fud  realizar un
2jercicio empiricoe que nos permitiera corroborar la existencia de

una - relacisn

n

ausal  que  parte  de tas caracteristicas sue
conforman la ssbyuctura de mavcado {(concantracisn, diferenciacidn
7 barveras a la ontryada), hacia cileritas wedidas de degempeiin, =2n
este ca3o concretn, hacia 21 wivel de rertabilidzd.

Basandonos en las hipdtesis planiteadas por la teoria de la
organizacitn 1ndustrial, y tambidn tomando comn  punto de partida
“1os  resulades de algunos  estudions empiricos aue  ya  habian
abordads =l tema de lz relacioén estructura de mercado—
rentabilidad, pracedimme a la discusidn de un modelo gue fusra
capax Jde explicar 1ns niveles de irentabilidad observados. en el
sector manufacturera.

De . esta maneva, el ‘modelo esperificado recoge las ideas
pionaras desafrblladas por J.3. Bain gnftorno al papel relevante
que juegan, en el procéso da fijacién de precims, la competencia
entra ios pfaductores ya existentes en el mercadio y ‘'la

'competehcia potencial - de  nuevas empres&s. En cuanto al primer
Lipo de competenciz, se  manaja la hipdlesis de que & mayor
concentracion  prevaleciente en la  industria,  mayoer poder de‘
marcads 1o aue posibilita 1x fijacidn o wn pPrecio’ tal que

mainice las ganaﬁ:ias: en’ o cuanto al segundo tipo de comgetencia,
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L

mientrss mayor (mencr) sex la

amenaza de entrada de nuevos compatbis [T b '

pracia fijads por las emerssas ya oparant y =rn la
dicha amenaza guarda uni relacidn inversa con la g
barreras a la snbrada, sz desprendsz entonces gue iz

s2an éslas, se fijard un pracic surerior al precio ds

Lo guz se traduce en 1a obtzncibn de -

Adembs d al nivel

antrada

magnitud d=

los niveles d=  rentabilidad, se

astructura de mevcado referida al  grado de concantracidn gao

scida nagaliva

parte de  loas campradorss  esperanads una

esta variable y los niveles de rentabilidad. Finalmests,

considerd un factor institucional en la explicacidn de las t

k=3

y marganes e gznancia, 21 cual se refiere al ejercicio de unz

politica de control de precios.

Aun cuando esta  investigacidn deja sin resolver ciertas
cuestiones «e carécter metodolégico, como son  por ejenklo,
algunas referentas a la guantxficacibn de variables, o el
problema de  cdmo abordar la dependencia sue se presenta entre el

grados de  concantracidn vy las bLarraras & la encrads, tanto los

resultaddos obtenidos =1 la estimacisdn de 1oz modelos  de
rentabilidzxd, como 103 raesul tadous b e L Gel  andlieis

maramente descriptive de la informacisn dispenible, nos permiten

afirmar que se corroboran algunas de las hipdtesis planteadas:

e
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En términoes  geomeralss, 21 andlisis  domuestra aue los

sactores concentrados  y con fuertes barreras a la entrada posaen

cierta discrecionalidad en 1la 1 jacidn Precios  yYi que nor
25t0s sectores  los que obliensn mayores niveles de rentabilidad.
Je las barreras a ls entrada que so consideroron en este

es3twdio destacan,  come 133 de saysr incidencia @a los nivales de

b producto v 13

rentapilidag, la erdcticn do lo Jdifoeromciac

fuerte pregsencia oe em GEANCET 1) transnacionsiss, v, para 2] casa del

margen de sanancia, la relacidn carital ero
En el caso de la diferenciacirin del produclo, eensamos que
25 ua bareara importante no sdlo &n Ja medida del gasto inicial

Fue implicaria para wn  competidoyr eatoncial diferonciar suw

)

praducta, Give  Qua ademdn  dichko competic sz veria abhligado a
pelzar ¢ia2vtos consumidoras qu=  ya  tisnen preferencia por 2l
praducter exisienle., En 2] cazso de las empresas transnacionales,
52 coirrobo gque &stas  estan en condiciones de  obtener mayores
niveles i vantabilidad, FUEs adends  de  estar dbicadas
(prafersntemants)  en sactores  foncentyrados, poseen vantajas
tecoldgicas inaccesibles para atras empresas. Finalmente, el
efacte positivo gue se encuentra entre la intensidad de capital vy
los mdrgenes ode agmpancia nos  pernite concluir que la barrera
impuesta por 193 requerimientos de capital permite  también la
nbtencidn e mavores beneficios.

Oira barrera que resulta relevante en la explicacidn de las

tasas y mirgenses do ganancia es el tamafls  absoluto del mercadal

mientiras mayor sea dicho mercado,  mavoras  posibilidades e
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entrada v -por censiguiente mencras nivelss de rentabilidad. En

cuants a  la barrera  dnpussta por 2! tamaMo minins ofic

ants do
planta, 2g posiblz que la marera =n que &ste se cuantificd, no
hara permitido  damasirar, con wn alto nivel de confianza, Sue
ésta incida positivamente en las tasas y mdrgones de gznancia.

D& iguzl mana2ra, no hay svidencia clara del afecto qua tiens
el grads  de concentracidn de los  comprasores & 1os niveles de

rentabilidad, pues sdlo en las estimaciones relativas a 1ss tasas

de ganancia sobre carital fijo se ancontrd alauna indi
dicha variable..

Finalmente, la consideracion en el andlisis de factares dz
tipo institucional nos llevae a concluir gus hay un efacic

negativo en  las tasas ¥ margeres de ganancia  al sjiarcerse uns

politica ce contrel de precies.

Algunos de . astos resultados coincidsn con 1os ya oblenidos
en estudios anteriores sobre el tema (resumidos en el capltulo
33, En particular., los estudics emplricos referidos Cinclulvio e}
presente itrabajol cbncluyen que habrd mayores wafrgenes y/o tasas
de’ ganancia en sectores dondz: hay una  fusrte presencia.de
empresas transnacionales, ast como también en mevcados gque estén
segnentados via la diferenciacidn del producto.

Sin  embargo, no  todos colinciden &n cuanto al efectn sue
pusda tener el grade de concentracion sSobre  ilvs  piveles de
rentabilidad! midienda el nivel da rentabilidad a través del

fargen de ganancia el trabajo de Jacobs y Martinez, el de Tovar

1
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Armendariz vy el eresente estudie ceinciden en sue  bhay una
asociacidn positiva entre  concentracidn vy margen oo gsnancia,
miantras que el esiudiz de Unger consluye aue el grade de
concentracidn no afecta al  margen e ganancis) por olra parte,

analizmamao lax  tasa de ganancia, =l trabajn Jde Fajnzylber y

Martinez T. conclure que si hay woa velacion positive entra gl

vgrado de conceatvacidn oy 1o na de snanc iz, misniras ques oS
resultadss encontradas por Jacokbs y Martine:s v los encontirados
an este trabajo, apuntan & conlcuwir bus la tass de szpnancia no se
relaciona con 21 gradoe de concentracidn. Es interesante seflalar

gue Jacobs v MHartinez llegan a la corclusidn de gue o se valida

la t=23135 de marcadn en la medida S ne sacusnbran que
un - alte wmargen d2 ganancia =2 treduzca en mavores tasas de

ganancia) por &l conbtrario, en 2l presante trabajo s2 liesa a la

conc lusidn de que 31 no hey una relacidn - tiva v significativa
entre el grado de concentracidn vy la tasa de ganancia, ello se
-debe a aque las industrias altamente concentradas tienen una alta
relacidn capital/producta, 1o que, por definicidn del indicador

de tasa de ganancia, s2 traduce on menoras tasas o

gananhciz.
Finalmante, mencionamos brevemgnte que salo 2] trabajo de
Tavar Armenddriz considera el efectn de elementos
institucionales, vy en dicho estudin, asi coms en el prasente, se
encuantra que bay menoves niveless de rentabilidad en aquéllas

industeisg donde hay intervencion gubernanental.

Fsta invastigaecidn deja abiertas, entre ctras, lo necesidad



de reexaminar 21 comeovtamievts d2 los  wéeeg

de ganancis,

planteands ahora el andlisis en 2l contexto e

e

apartura comercial, puss es SSEErRrEE s e

liberalizacidn haya tenido efectos sionificati

% en L 1S

Far otra lado, l1os  vosultados 2 gue 5 llegndes con la

realizacidn de estos sjercicios Svmi b

conclusibn  en s a cudd

debiera prevalecsr en 2l sacbor
tena, quz reauiere de  wn aliao

ser abordado considazrando otras asdides ds

por e jempelo, los niveles Jde productividad, la incorsorzcidn del

pragress téonico, 21 aprovechamients J

03 2 T0NGh

la competitividad de cada industria frant

bd
»
o

axterior, atc. ‘Sin
embaréo, el analisis gue aqul se ha presentado,  censanss aus
puada conbribuiv a una evalusciin glohal del desempefc coonvbmicn,
a partiv de la -cual podria entonces concluirse en Ltormo & las
ventajas y desventajas asociadas a las distintas astvructuras de
mercado, lo cual, & su vez, darla lugar a elanteamientos sue
apuntaran hacia la necesidad de modificar tal o cual estruztora

de mercado,



ANEXO METODOLOGICOD. -~ Clases que conforman a la muestra

analizada vy definicién de wvariables
utilizadas.

El andlisis emplrico que se ha llevads a cabo para probar la

relacion estructura  de mercado - rentabilidad, estd referido al

sac bt manuiacturaro menxicane  dasagregado a nivel  de
industrial; la 1nformacidn requerida para la realizacidn de los
ejercicins se obtuveo del banco de datos elaborado ‘ex—-profeso’
por el Inslituto Latinocatericano de Estudiog Transnacicnales, el
cual, previa la compatibilizacidn de Ja informacién proveniente
de los Censos Industriales de 1970, 1975 y 18920, asi como de la
“informacidn proveniente del Sistema da Cuentas Nacionales
contiene los  indicadores mds relevantes pera 120 actividades
industriales . 78

Cama - ya se menciond, la nuestra analizada pzara esta
investigacidn excluye, ademds de aquéllas industrias para las
qua. no se dispone Jde tods la infarmacidn requerids,77 a agquéllas
que s2 caracterizan por  haber exparimentade cambios sustantives -

en ol grade de concentracidn entre los aflos de 1970 v 1920,78 asi

7 Vdase INEGI, NAFINZA, ILET (1928)! op. . cil.

77 Las clases excluldas por este motivo son moliends de
trigo; cerveza vy malta; hilades de . fibras blandas) petroguimica
basical refinacidn de petrdlen crude] regeneracidn de aceites;
materizles a base de asfalbo; plastices. .

72 Las clases industriales que experimentaron un.cambio en
el ‘grado_ de concentracisn igual o mavor a 25 puntos porcentuales
entr= 1970 y 1320 so0n moliznda de waiz; wiel de abeja; bebidas
ferenentadas; Rilos para cosee] plancss vy tzlas afzipadas) telas
ndteJidas) atros | arbiculos textiles;. scubreros, garras oy
similares): atvros productos de papel v cartén; resinas v hules
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cotan tambidn aquellas  industrias en  las

ejercido por las emprasds controladas por el
De esta forna, la muestra analizada guedd conforwmada por 168

actividades industriales las cuales, para un priner ejarcicio, s

agruparon @en las distintas  estructuras de mercedo aue conforaan

al sector manufactuvern mexicano. En 1los cuadraos A1, A2, A3

N4y AL (que se presentan al finalizar

este an Y, s listan

las actividades industriales rpertenscientes a cada sstruciura 4

mercade v e presentan los datos correspondientes a los margenss

y a las tasas de ganancia de cada actividad.

En cuanto a las variables utilizadas en zste  estudio, tpdas

ellas tienen como fuente o) pasuete de informaciin del sector

manufacturaro mexicans eiaborado por 21 ILET . S50 Ya 2n la prinera

y segundaz seccién del capitule cuarto se seflalaron brevemente

los principales problemas concernientes a la construccidn de las

distintas variables utilizadas. En  este arewo se listan, en

sintéticos; grasas animales no conestibles) spejng, - lunas ¥
enplomados; matalurgia de plomo, astabio vy “1nc, alambre vy
articulos de alambre! majuinaria para la industria e alimentos v

bebidas; consttuccidn y reparacidn de embarcaciones; motocicletas
Y vehlcu;ns de pedai.

73 Las diez industrias en 1d: Aus el liderazgo es ajercida
por  emprasas. piblicas son azdbicar y producios residuales o= la
calla; beneficio de babuco; beneficio de cafd; fibra de heneauin;
hilados oz fibras duras;  abonos @y favtilizanbas; fundicidn v
laminacibn de hiervo y acers) tubos de hierro y acers) metalurgia
de cobre y.se sus ateaciones; construccidn vy reparatidn de equipo
ferroviario,

m

3 K. @ilbert y 8. HMasvan (19930 oep__cil.
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orden alfabetico, las distintas verrables utilizadas y se define

al métods de construccién de cada wna de ellas!

] Costos de produccidn.

CORTZ

Se define comn la suma de los insumos utilizados en el proceso de

produccidn (definidos como produccidm bruta cenr
agregads  censal) més lazs  remuneraciones totales. El  dato

corresponde & 1380

Control do precics.

L
m

N

Se define como una variable muda gue toma el valor de uno cuando
la 1naustria se encuentra  sujeta & control de Pprecics (ya sea
que este control sea total o paricial), y toma el wvalor de cero

para el resto de las industrias. El dato se refiere a 1,80.

£B4c Grado de concentracidm de los compradores. -

Este indicador toma el valor de cero en agudllas clasag
productoras de bienss de consums duradero y no duradzro. Para las
clases productoras” de. insumos, el dato corresponde al grado de
concentracidn econdmica, ajustado por el cceficiente  de
‘exportaciones (CR4XJ que como productor tiene la clase compradora

del insume en cuestién. L1 date corresponde a 1920,

CR4E Grado de concentracidn econdmics,

Se define como la participacinn porcantual de la produccisn bruata

dz las cuatlro mavores ewpresas o cada indusiria, on 21 valor de
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la proﬁuccibn bruta total de la  industria correspondiente. El

dato corresponde a 1920,

Ch4ay Grado de concentracidn  econdmica  ajustada por el
mercado interna.

Se define como el grado de concentracidm scondmicx  de cazde clase

(CRAE)Y,  mutitiplicado por  la proporvcidm cde la produccidn bruta

total de la clase en cuszstidn que se destina al mearcnds interne,

CR4X = CRAEx[1-CX/10033. (Véanse definicicres corrrespondientas
a CR4E vy a CX) .

CI Costos de transporte.

Es el cociente qua resulta de dividir =l ndners de entidades

federativas en que se ubiguen establecimientos productivos de

cada  industria, entre el ndmerc  total (22) de& entidadas
federativas de- la Reptblica Mexicana. El dato corresponde a
1975,

&X - Coeficiente de exportacidn.

- Se-dafive como la  participacidn porcentual  de las exportacienes-
enla produccisdn bruta total.  El dato corresponde & un promedio

ponderado para =1 pervioda 1578-1983.

RIE Diferenciacion del progucte Fromedio,
Se define como los  gastos =i publicidad aqua, en promedio,

realizarcn los establecimientos productivos de cada clase durante
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el ato de 1370,

E Capital en 1980,
Se defin2 a partir de la relacidn capital/producta  abservada en
1375 «(KY), asumiends 4gue dicha relacidn se mantiens constante

para el aMo de 19€0.

KY Intensidad del capital.

Se define comn la relacidn capital / producto cbservada en 1975,

Lge .+ Margen de ganancia sobre cosios.

Ta define como el cocignte gque resulta de dividiec las ganancias
brutas de cada clase industrixl, definidas camo el valor agregado
censal menos  las remunéraciones totales censales, entre los
costos tolales de la clase eon cuestidn {véanse definiciones
correspondientes a costos totales COSTEO0 y a remuneraciones

totales censales RTCEM) . El dato corresponde & 1920,

PIS Presencia‘de las empresas transnacionales.

Sa define como el Forcentaje gque en la produccidn bruta total de
una clase representa la produccidn bruta de las empresas
transnacionales con Participacion mayeritaria. vy minoritaria én el

capital eXxtranjers. El dato corvesponde a 1920,

2 - TamaMo de mercado en 1930.

Se Jefine como la produccidn bruta total de cada clase industrial
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BICZ0 Remuneraciories totales pagadas al  personal ocupads on
1350 .31

Ze definem como las  renuneracionss paoadas a8l porsonal scupsdo

remunerado mas 1as renuneraciones imputadas al personal acupada

no vemunavado.

IGKE Tasa de ganancia sobre capital fijo.
Se define coms el coclente gue  resulta de dividir 133 ganancias
brutas definidas coms  valor agregado mengs  renuneracionges

totales, entre .2l capital (K)., El dato corresponds a 1930,

I6ET Tasa de gahancua sobre capital total.

Se dafine comd el cociente que results de  dividir las garangiaz
brutas definidas como valﬂrvagregado menos remuperacionss, antre
el capital (K) mis los costas totales (COST2O). £l datwa

corresponde a 1980,

IME TamaMo de rlanta minimo eficiente, amedido por
produccidn.

Se dafine como el tamafo  promedic  de establecimiento  que

corresponds al  estrato en =21 cual, al sumar la produceisn bruta

por astratos por proﬂuccibn (yendo de los estratos aayores hacia

1os manores), se obtiene =l 30% o m&s de la produccion toblal de

S1 Estas remnuneraciones totales Y& consideran. las
retribuciones pagadas al personal ocupads no remunerado, de tal
forma que no hay sobrcestimacidn en las ganancias brutas debida a
las retribuciones de dichis eersonal vy que no son contabilizadas
en el conso.
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al. El dato corraspondz a 1375

la clase indus

ablecimionts para

TMEN Foarcala de mererds qua requicre
Producic eficientemante.
e define coma el cocients que resulta de dividier 2] tamaPMe

minima =ficiente de planta medido en téraninos de produccidn (THES

der cada clase 1ndustirial, entre la produccidnm brula cemsal de 1z

clase =n cusstidn. El dato correscands a 1975

de cperar  una mlanta de

149

Se dafive cond EN cocimnts  Sue rvesulta de dividir la
productividad dal “trabajo observada zn el estrato que define al
tamafto minins eficiente (ver definicidén correspondiente a TMED,
entrae la productividad promedin de los egstratos gus se ubican por 
debtajo de este tamafio minimo eficiente. El dato corresponde &

1975.



CUADRD A.1.: NARGENES Y TASAS DE GANSNCIS DE LAS INDUSTRIAS QUE CONFCRMAN AL

GRUPD DE CLIGIPOLIOS CONCENTRADOS ¥ DIFERENCIADOS.

INDICADORES BE RENTABILIDAD (1)

CLASE 0 ACTIVIDAD INDUSTRIAL. H M6C T4 Tef i
- Leche evaporada v en folve. H 35.84 135.62 W29 ¢
- Galletss y pastas alieenticias. B 17,69 $2.70 12,90
= Fabricacion de chicles. H 34.50 123,71 26.92
- Cafe roluble y envezado de te, H S6.92 189,57 46,14
- Concentrados y Jarabes. H 59.63 218.26 46.37
- Condiventoz, H 27.78 %, 92 .63
- Flunes v gelatinas. t .28 163.41 26.62 ¢
~ Frituras d= harina. : 42,18 118,22 .7
- Vinas ¥ brandys. : 38.03 .0 27
~ Cigarroz. - . H 72.00 519,90 €3.24
~ Alfosbras y tapetes. : SL.t4 80.40 31.26
- Fibras sintetices, H 24.48 25,44 1:.43
- Detergentes y jabones. . H 22.61 105,05 13.£0
- Llantas v czmaras. : 35.09 £6.30 22.95 ¢
- Navajas, cuchiilos y sisilares. H 20.31 €715 16.80 4
- Bateriaz de cocina. H 15,36 42,41 1S7
= Maquinas de coser. H 43.34 163.64 .53 e
~ Cartuchos y arsas portatiles. : 38.78 34,94 2.3
- Acwuladores, rilas vy baterias. H 2,19 65,37 13.42
- Focos y tubos electricos. H .98 .92 4.2
- Radios y televisiones, : 2.1 213,24 8.3
- Digcos y cintas sagnetofonicas. : 43.84 185.13 36.74 ¢
- Fabricacion y ensamle de autosoviles, s 29.86 103.74 2049
PROMEDI0 ARITPETICO SINPLE. s 35.78 128.74 2.75 ¢
DESVIACION STANDAR. H 13.56 101.21 .97

M5C = Margen de ganancia scbre costos.
T6F = Tasa de ganancia scbre capital fijo.

T6T = Tasa de ganancia sabre capital fijo was costos.
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CUALRO A.2.1 MARGENES Y TASAS DE GANAMCIA D€ LAS INIUSTRIAS QUE CONFORMAMN
AL GRUPG DE LOS OLISOPOLI0S DIFERENCIADOS,

IHDICADGRES DE RENTABILIDAD (%)

CLASE 0 ACTIVIDAD INDUSTRIAL. MaC THF T e
- Frutas y legumbres sn conserva. 3 13.73 £3.77 15,07
- Dulces y chacolates. H 22,68 68,27 1.02
- Babida: de agave {exc. pulaval. ¢ 28.3% 123.17 23,07 ¢
- Ron, vodka y girebra, 1 39.08 91.44 25,36 ¢
- Refrescos v aguas gaseosas, H 2.2 56486 16.43
- Confeccion de camisas. H 17.84 128.88 15.67 ¢
- Ropa interior, no de punto, ! 21.67 192.1% 13.47
- Colchones ¥ cojires. B 2.1 164,27 18,85
- Edicion de periedicos y revistas. 30.51 87.54 2.62
= Productos nedizinales, H 26.38 7.33 19.67 :
- Pinturas, barnices y lacas, H 27.87 140,74 0.27
- Perfures y cosaebicos, | H 2,26 161,73 20,33
« Cerilles y fosforos. H .13 354 .23
=~ Lustradores y desodorantes. : 2248 52.57 17.31
- Electrodoxesticos y sus partes. 25.48 165,39 0,52 ¢

!

PROMEDID ARITMETICO SIMPLE. 2.8 101,77 18.50

DESVIACION STRIDAR, 5.43 40,62 4,96

WEC = Margen de ganancia scbre costos.

T6F = Tasa de ganancia scbre capital fijo.

- TGT = Tasa de ganancia scbre capital fijo mas costos.
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CUADRO A.2.1. MARGENES Y TASAS DE GANANCIA DE LAS INDUSTRIAS QUE CONFCRMAR A

6RUPO DE DLIGOPOLIOS OONCENTRAIOS.

INDICADORES DE REMTABILIDAD.

ACTIVIDAD O CLASE INDUSTRIAL. : HGC 1aF (1 S
= Frutas dechidratadas., H 2266 39.47 16.41 :
- Almdones. feculac y levaduras. 3 23.68 73.85 21,47 ¢
- Estasbres. 3 12.41 24.94 8,72 :
- Fieltres y entretelas, H 17.78 3.7 14,33
- Triplay. 3 33.35 52.55 2.37 ¢
- Productos de corcho, : 34,26 §5.25 21,15 ¢
~ Maspiras y persianas. 3 15.82 9.7 13.20
= Carton y cartoncillo iveregnado. H 19,26 3.2 12,70 @
- Colorantes y pigoentos. ¢ £3.39 5.3 340 2
- Insecticidis v plaguicidas. H 549 99,34 20.28 :
- Explogivos v fuegos witificiales, H pIN] 82.15 19.27
- Ladrillos refractarios, 3 2834 60,16 19.26
= Vidrio rlano, liso y labrado, : 46,10 41.18 2176
- Envases y anpolletas de vidrio. : 22,40 .45 1146
- Otros articulos de vidrio y cristal. s 28.92 46.84 17.35 ¢
- Productos de asbesto, % 27.88 65.34 19.54 &
- Abrasives. H 24.92 57.45 17,38 3
- Metalurgia y soldadura de aluainio. : 2.3 73,68 26,51
- Soldadura de ploso, estano y zinc. 3 17.€8 107.95 15.34
< Chapas, 1laves y candadas. H 24,44 55,65 16.98
- Balvamizado de pieras metalicas, 1 12.69 2.9 9.85 ¢
- Tractores @ implementos agricolas. 1 .59 108.01 2233
- Motores no electricos, H .78 89.58 1l
= Maquinas de oficina y de contabilidad. 1 43.13 143,15 e LI
- Materialec y accesorios electricos. H 2.2 62,16 18,36 3
~ Equipe para comunicaciones. H 41.97 126,85 o B ]
- Notores sara autcmoviles. H 21,38 8.2 1372 1
- Relojes v sus partes. s 19.13 2.77 13.22 @

PROMEDIO ARITMETICO SIMPLE. : 20.74 67,41 19.17 - :
DESVIACION STANDAR, : 1200 28.91 637 ¢

KL T Margen de ganancia sobre costos.
16F = Tasa-de ganancia sobre capital fijo,
T&T * Tasa de ganancia sobre cpital fijo sas costos.
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CLDRO R.4.:  IWFAGEIES v TASAS IE GANTIS Oc LAS INDUSTRIAS
G6RWFD & LGS QLIGSFCLINS COFETITIVGS.

Qe COEGRTAN AL

merrrar

H INDICADGRES D€ RENTASILIBAD (%) @
CLASE O ALTIVIDAD 5ICUSTRIAL. ¢ HC Tor 67 B
- Fasteurizachon de i=thes i T4l

- Heiadus y paieldu.

~ Cajetas y olres productes lacleos,

- Reneficio de ulrus pelBuclos agricuias.
= nCetir cwielalen cuwestibies,

= Blros poodecius wluseniicius,

- Furgs.

= Casumtres j swliares.

= fcabado de beles blanmdas,

- EnCaseu, cintas g simbiares,

= Geatuladus, plisados j a:aileres,

- Teids ivperseadiliicdas,

- Dtrus erticeics de punto.

- Buantes, paviivs v corbatas,

= Puerlss y Clusels de madera.

- Cubreanienlos y lap
= Fautay v sciuluze y pepel.

- Eivaies de papel y carton,

~ cdicion de 1:lbrvs y sieflares,

- Foleyrabagas y tiaotipos,

~ Qiaita basice y secuinarid,

= Jesey udustriaies,

~ Ispereesviiizantes y adesives,

- Tintas.

~ velas y .eiddoras.

~ feiles eseaciales.

= Biris zrlicwios de huie,

- Prods, Ce aifareria y ceramica,

- fclicuios de loza y porcelana,

- Fibra de vidrio y simtleres,

Cesenic hidraulicu,

- Canreto presesclado.

- Fudicion ; auides de picsas nelalicas.
= E9tragtures axtal.oan proonstruion.
- oebles nelalicos y dafiesurits.

- Bienstiios agriculas sin solor.

~ Jurnilles, fuercas y similares.

= Cidvin, bachuelas y stmiiares,

= Bivabes y pruductos de hojalata,

= Corchwlatas y articules troqueiados,
= Fabricacion de vaivulas metalices.

~ Otris productus eetilicos,

= Maquindz bo para daflers y scbales,

~ Haq. para andustiria esliactiva y coiste,
- AwEOiyues, gruas y sicilarts.

- Juabasy rusadures y eatinguidores.

todis,
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48.30

15.39
14.63
.67
20,05
lo.1@
15,99
13.01
i6.12
15,85
16.36
18.67
16,23
15.45
17,30
3.42
17.95
16.18
15.92
b

14.52
15.72
21.92
13.57
13,37
17.797
e

2.7+




TUADRS Au4.: MARGENES Y TRSAS U

ERUPD IE LGS CLIGGAOLIGS CONFETITIVOS.

£

14 LE LAS IRDUST

TRINS SUZ CONFORtN AL

B INDICADORES DE RENTRBILIDAD (X}

CLASE 0 ACTIVIDAD INDUSTRIAL. : fiin Tar ToF
- Filtros para liquidos y gases. H 17.20 7.7 13.87
- Hotores electricos. : 8,50 §27.6t 3.3
- Haquinaria y equipo indusirial elecirico : 28.10 10171 22,02 :
- Otros aparates electricos, H 5.29 i3 19.81
- Refacciones plegpo. de cosunicacicnes, ¢ 17.41 62.81 13.62 2
- Carrocerias y rewolquis. : 24.77 8397 17.62
- Refaccives y accesorios p/autosuviies, @ 4.9 1.0 16.36 3
- Otro ealerial de transporte. : 12.43 37.83 9.3 :
= Joyas y uriebreria. B 23.18 102.18 18.83 :
FREVEDID ARITETION SHFLE. : 4,57 48.76 17.24 @
DESVIACICH STANDAR. 2 8,84 K[.7 448

MGC = Margen de ganancia sobre tostos.
T6F = Tasa de ganancia sobre capital fije. -
T&T < Tasa de ganacia sobre capital fijo sas costos.
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CURDRD A.5.: MARBENES Y TASAS DE GRNANCIA DE LAS INDUSTRIAS GUE CONFORMAN AL

GRUFO DE INDUSTRIAS COFPETITIVAS.

MGC = Hargen de ganancia sobre costos.
-T6F = Tasa de ganancia sobre capital fijo.
T6T = Tasa de ganancia sobre capital fijo mas costos.

110

s INDICALORES DE RENTABILIDAD (%, :

: f :

CLASE O ACTIVIDAD INDUSTRIAL. : i 6F T6r

- Matanza de ganado. H 9.62 45,66 T.64 1
- Preparacion y contervacion de carmes, H 13.11 62,3t 10,82 =
- Produccion de 3ueso y cresa, : 30,85 121,68 24,61 3
~ Pescados y mar1sccs, 3 20,20 55,58 14,82 =
- Beneficio de arroz. H 16.44 50.7% 12.42 ¢
- Pan v racteles. g 20.27 70.93 15.7% =
~ Molienda de nixtamal. 3 668 28,56 5.4 3
- Tortillas de maiz. : 26.79 112,50 21,84 3
- Pilencillo o panela. 3 13.20 2.8 8.3 ¢
- Tostado y molienda de cafe, : 16,60 83.8¢ 1.9 =
- Hielo. : 28.45 18.47 1120 3
- Alimentos para animales. H 11.14 85.86 5.3
- Despepite de algoden. H 20.80 39.06 13.57
- Guata, borra y similares. H 2171 it 159,98
< Medias y calcetines. H 24.68 45,42 16.41
~ Sueteres, T 25.81 75.22 19.22
- Ropa exterior; excepto camisas, H 13.41 114,03 12,00
- Curtidos y acabades de cuero. 1 18.83 67.83 474
- Productoc de cuero (excepts calzadod., 3 K582 182,47 21,00
- Calzado de todo tiro, H i5.28 67,02 12.45
- fserraderos. H 22,73 43,94 14.9% ¢
= Envases de sadera. H 1.3 86,87 13,28 ¢
~ Marcos de madera. 3 140 86.13 14.47
- Ataudes. H 19.33 49.97 1.5
=~ Otros productos de madera. H 14.66 3293 11.48
- Muebles no metalicos. s 21,20 95.98 12,43 :
- Isprenta y litografia, H 24.70 . 49.06 16.42
- Wulcanizacion de Hantas. : 15.09 38,63 10.80 :
- Ladrillos no refractarios. : 2.55 2.3 .2t
- Cal r, 2410 .60 14,20 1
= Yeso y productos de yeso. H 12,94 13.74 6,66 ¢
-= Corte y pulide de marmol, H 2441 42.46 15.38 ¢
- Cortinas y puertas metalicas. H 12.93 84,35 14.02
- Mtra maquinaria y eipo. H 26.93 93,65 17.93 1
PROMEDIO ARITMETICO SIWPLE. H 19.40 6.1z £3.91 ¢
DESVIACION STANDAR. H 5.75 27.90 407 :






Flantesdas lres posibilidedes, Marshall anoliza cuéles
son, mara cada una de allas. log efectos  sgue =2 obsarvan =n el
precie de oferta ol habor cambios  en las  cuwrvas ‘normales’ de

demanda v Jde oferta,B83 3 235 asul donde se presenta la primera

1 raconscida por ol mismo Ci =1 caso de
ia presencia Jde rendimiantos crecienltes, un liu ofarta

ticne par consacusmicia un sumantos an la cantidad praducida v una
dismiwicidn en el precic do oferta; ~oro, al amrliar la escala de
erooaec ibn, las aconcmlas internss reswltantes SO%
farraversibles’ en el sentido que, si  la escala de produccidn

vualve &l nive

ausible  susoner gus

4!\ 20 1, ERDal (o
gisminucion en la escale do produeceidn lleve consign  wn auments

proporcronxl en los casteos, ¥y por oonsiguiznte en 2l precic de

ofuerla En abras palabras, la curvs doe oferta bajo rendimiontes

crecientes N sa puade construir en el marco estalica pues si hay

una relacidn funcional entre el precio de ofertz vy la cantidad

soodueida, (siando que 25 2583 ralacvin la esencia de 1a curva ae
4

oferia). para determinar @l precio de oferta de Q1 habria que

eonocer tambidn QU. &4

33 Las eurvas do damanda y de oferta nornales suponen que
las circunstanct generales  dal mercado  parmanecen constanizs
durante el periodo considerado) n» hay zambios =2n =i gusto de

les  consumideres, ni1 hay introduccidn al  mercado  de nuavas
productss sustituios fcircunstancias ambas gue pudieran medificar
la demandar, ni  hay tamppocs  nyevos inventos gque pudieran
wodificar la oferta.

£4 Un  segumado probloma asociacs a la prosencia de
randimientss ¢recientas sz deriva del hecho de gue en aste caso,
el con de costo warsinal lleva al ashsuedo!  La condicidm de
grodursidn lleva a exigiv wn precio P por la cantidad 41 en
condiciones de  randinientos decrecient2s, si se reduce F1, la

1z



En s2ste contexto surge la erdticn de S

wen anadiza
los fundamentos tedricos e sustentan & les laves de

rendimizntos no proporcionales  y  denuestra gqus a0 teocla ogl

equilibrio parcial es incompatente para explin toz eondimioant e

hajo los cuales ocpera la industria en su congunia) o

a la conclusidn oo cue el equilibrioc do la industivisz
Fosiblae si se deriva deol eguilibric  parcial g2 cada wa  de las

enpresas, -y no, coma planteaba Marshall,

equilibrio en la ivdusivia adn cuands na

a2n equilibyin.

En efects, al analizar Sraffz lazs condicicaes Tovs

rendimientos no proporcionales  encuentra, 2or 21 lade de 193
rendimientos decrecientes, que é&stos sdlo son factibles él se
abandoma el supuesto de equilibriso  parcial  y/o  s2 zbandona 21
warco estatico.

© & el nbmerc de industrias 4que demandan un determinaca
factor fijo 25 suficientenents: pzaueflo como  para que  wn aumento
#n el tamaMo de esas indusirias presicne sobre la aterte chel
factor, el resultado serd wna utilizacidn was intensiva de ese
factor, que cmlleva a una cﬁmbinacién tal de factores aue doriva

en rendimientns Jdecrecientes. Pawo, i el costo de un factor

fijo aumenta para vna industria, aumenta para todas Jas demds vy

cantidad producida no serd @1, sino wna cantidad  inferior. En
cambin, si. s estd en condiciones de rendimientos crecientes,
siguiendo la misma ldaica, se tiens que si se reduce FL, se llazs
a Jue la cantidad producida serd superior & Q1

a5 P, Sraffa (132530 opo_git.

11:
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entonces 1as  curvas Jde oferta individuc

no o independiantes, 1o gue oblisa 2 Rezar  al sejuilibein

general

iy por otro lado, el ndmero de industeias que demendan el

factar en cu

LTLE grands ool para
WumET Lo e 1a demsnia drowna indusicia farticular sea

relativamentie wiefia, la prosidn que ecte aumonls ejercerd sobrs

la oferta vx o zar tan poquelia aus estaz industeia (v las
demds ), =odrd cona ol Loy I praciog constanies)  asta es,

se  estard en  condiciones Jde rendimienics constantes.  Podrian

cientes sbla si ose sbandons sl marce

aparzcer randimientos decrs
estatico, pucs sdlo entonrces es eogibile sSue el aumento de la
industria an cusstidn sea 1o suficientemente grande como para
ejarcer una presitn significativa &n la oferts del factor.2v

far 2l lade de rendicientos cracientes, asociades yva no & la

proporcionalidad entre los factores, sino & la existencia de

economlas asociadas a la escals oo produccidm, Sraffa encuentra

= El cauilibrio parcial asume que la curva de oferia do
una empresa 25 indepandients de las curvas 2 las demds empresas,
de . tal . forma gque la woferta tfotal de la industria =stard
cenfarnada por la suma de las wofertas correspondientaes a cada
EnNpT esa.

g7 Sraffa  examina tanbidn el  supuesis  caso de sue sea
una 3ola tndustria la que Jdemanda 21 factor fijo; vy an asts caso
5i el factor &n cusstidn no tienz un wso alterpativo, entonces no
se puedy pensar que un aunento en =l wvalor de este factor suba
los costos  de precuceion de la  industria, pues este faclor no
dabe sar visto comd un costo sino como una. renta e el sentido de
Iy renta  de Ricavas (la remunerecidn del factor es un efacto del
alts pracio, vy no 21 alio precio =5 wun =2fsctn del c¢osho del
factor); en este caso, por  tante, no se puede oslar ante
rendimientos decrecientas.
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sue, 2n el marco de conpet

que permitan dismingies 21 costo  de

nuaevamente, se  abandonz el supussto de esuilibrio pareial 7/ 2l
narco de equilibric estitico.

S bien es posilile

SMPPE3A5 Cen =t

pragreozive sprovechamniznto de conllavia

industria s= & marco  compatitivo ¥

consecuencia, al monopolio. En cusnto & las econoadas

las empresas sugeridas por Marshall, Sr

bien son 21 resuliado del prograeso ien y no el aumenlo de la
cantidad producida par una industriz (2s el caso Zo Tos eoanamiag
externas asociadas & la wmejora dz los  transpories v las

amUnicaciones), en  cuyo c&so hay  cus  abandanar 2! andlisis

estatico; o bien resultan ser, en efecto, ecomomias

enpresa, perc también externas a la industria (es el
economias externas asociadas por Marshall & la localizacidnd, en
cuyn caso nuevamentz deja d2 ser wbil el analisis de edwlibeio
parcial.

£s ontonces necesaria, para  Sue s& de la condicidn de

rendimientos crecientes bajn =1 marco titico vy e) sauilibric

ul

’

parcial, la axistencia de ecomomias ‘raras’ aue sean axternas a

la empresa ¥y oua sean al mismdo tismen internas a la iwdustes

y que ademds, r eslén implicitas compatanciz
perfecta (como serlan  povr ejempls, eccoomias referidas  a una

meora en la prganizacidn de los mercados) .
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Un segunde aspecto tradado por

affa an s brobago,
¥ qua e Jderive del hecho de aue  las leyes  de vendimi=ntos ns
proporcionales obedecen a  fuerzas de muy distinta naturalerza, e
relaciona con la poléuica de las cajas varlas

la aparicidn, en 13

ooooel artlcule de Closhan

Boxes” 9% Relomands la to2a da las !

objetividac de - log o

toring con base en 1os cual o llensrian

las zajas v

danec na by hijotividad a1} en taios

critevios.

un prablaen

warco de andlisis v del zslcance que se le de al concepto de

irdugtrial Cwanto amplia sea  Ja definicidn de industriz

(cuanto méz se  aprowine a  incluir o todas  1as  @hPresas que
emplean un  daterminads factor  de produccidnl, nis probablae serad
s previlescan las fuevrzas @iz origirsn ins  rendimioniog

decvecientes on esa industeia; fov el conbrarvio, si se resbringe

22 En este articuln, Clapham critica 1a concepcidm
Fenaeralizada d2 Marshall d2 aque son las actividades ligadas al
sector primario las que  operan con rendimientos decrecientes, vy
las actividades ligadas &l <ector industrial las qus oparan con
rendimientos crecientes. i existieran tres cajas en cada una de
las cuales se2 eudieran ‘guardar’ las distintas actividades seadn
apararan hago condiciones a2 rendinientos cracizntes,
decreciontes o constantzs, bastarla con averisuar  o2n cuwdl caja
estd unx determinada actividad, para bajo que vendimientos
opera. En 1z practica, sin embargo. flala Clapham, =21 prablema
se prasents cuands, antes de buscar en aud caja se encuentra una
determinads actividad, se Lionsn argunentos a eriorl para pensar
que puade estar simultaneamarte 20 dos cajas) esto  es, cuando,
Com seurre an la pracbica, existe una combinacidn de factaores
tal qu= impulsa sisultinezmente la ewistencia  de rendimientos
cracientes v de rendiaiantos decrecientes. v s6lc en el caso do
que exXista un pevfecto eauilibric eatre Ins fastoras que impulsan
unos ¥y otros rendimientos,  (cosa poco factible en la realidad),
se estard en condiciones de rendimientos corstantes. Do agul
entonces que las cajas 3% encuentren vaclas.

it
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el concepta incluyends en wns induslria solament

€ SRPTSHED

producan un d2terminads Lipo

bien, mayor mrobai 3 ds cue

Fredominen las fuerzas que originen los rendimizntos cvecientes,

La critica hecha ror Sraffa en 1305 &l pwadelo G

pavfacta baja los supuaesios de zquilibels po

w

SV oy astiiljon, o

lugar & la aparicidp de algunas Lrabinjos en Jos g o abardanria
el equilibrio de la weieresa =l marcy Al ampcts

perfocta v abimirda whora el Zmbito de Ix eomg

moncPdl ica .

o)

En 13

) Sradfa pubilica un trobe

bien la realidad no se asemzja ni al cass de comeaetoncia parfect

b

ni al ¢ monopolio, es posible derivar de este Uliims alow

implicaciones que 32 aplican 3 cualguier  anpy

an por pequefas  desviaciones, de  la competoncie perfecta, v
enfatiza dos efectos quz se derivan de las imperfecciones an 21
marcads (ses cual sea el arigen de éstas?) v Gque ponen d2 relileve
la poca  frecusncia con que la competencia perfecta sz JA& wen ode

sy purezal El primer efecto ez gue d2jax de ser ciertsm que el

productor no pusde Iinfluir deliberadamsnte an lus

entionces da considararlos conslanies ra cualguiae

sea lanzada al mevcado] el segunds, es que =2 invalida la idea de
que las curvas Je cosios son crecientes para cada producitor.

En la realidad, dice Sraffa, el obctirculo con gque fropiezan
los empresarios al tratar de aumentar gradualnents la produccion,

ne rezide =n los costos (que  tendarian a  decrzcer), sino =i la
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dificultad cada vez mayor de vender ads sin reducir el precio o
sin incurrvir =n mayores gastos de venta,

De esta forma, sin proponer solucién formal alguna a la

manera en que se determina el eguilibris de la emprasa en una

industria que se aleja de la competencia perfecta, en este
articulo Sraffa sugiere ya algunas posibles vias Fara abordar el

problena de la competencia imperfecta.
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