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CAPITULO. |
TECRIA DE LA COMPRA -~ VENTA,

1 - Definicién y Antecedentes,

Antes de dar una defin ilc i6n Legal es necesario analizar el con-
cepto para poder qbiefivar en toda su amplitud su desarrollo histdrico y es, sin=
duda alguna y como afima Colih y Capitdn, el mds importante y frecuente de =
todos los negocios juridicos y constituye la fuente mds frecuente de obligacio=-
nes. |

El hombre es un ser eminentemente social y por lo mismo se ve-
obligado a convivir entendiendo por esto Gltimo "la gran corriente, el rfo cay=
daloso que arrastra todas las manifestaciones de la conducta humana siempre que

/
directa o indirectamente concurran dos o mds individuos (1); y son las necesida-
des humanas, el elemento esencial que coadyuva a convivir, debiendo por lo =
tanto tratar de satisfacer sus necesidades en comin acuerdo.,

Asi pues, la necesidad de vivir en sociedad ho hecho que nues-
tras relaciones sociales, producto de una evolucién en las diversas ramas y acti_
vidades sean mds complejos y variadas y entre cuyas relaciones nace la necesi-

dad de servirse de las cosas ajenas, lo cudl da origen desde luego a una obliga~

cidn para cumplir lo que se ha prometido @ cambio de uso y disfrute de la cosa-
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de que se sirve; surgiendo el cardeter juridico cuando la persona se comprome=—
te en forma material y a veces hasta Formal, para el porvenir a prestar determi_
nado hecho o simplemente a pagar una compensacién por la ventaja del uso y =
disfrute que se ha indicado. Y a medida que la sociedad se desarrolla es mds va
riada, constante y en mayor escala la traslacian de bienes. (2)

Fué pues necesario tutelar juridicamente estas relaciones para —
armonizarlas, apareciendo en consecuencia las distintas legislaciones que a con
tinuacidn expondremos no sin antes haber un breve paréntesis: Es necesario se—
fialar que existen dos actos distintos en toda compra=venta, pero relacionados ~
entre si: el de la perfeccion del contrato, que se verifica en el momento en ~=
que las partes manifiestan su consentimiento y estdn de acuerdo sobre el precio=
y la cosa, y el otro el de la consumacidn del mismo contrato, que no tiene lu—
gar hasta que el comprador y vendedor se entregan respectivamente el precio de
lo venta y la cosa objeto de ella, y desde cuyo momento cabe ejercitar las ac~

ciones que de éste derecho se derivan". (3)

El dato a saber serd pues investigar si la Compra-Venta era o no

traslativa de dominio.

ANTECEDENTES HISTORICOS DE LA COMPRA-VENTA:

Sabemos sin lugar a dudas que la Compra=Ventu es resultante de

lo evolucidn del Contrato de Permuta, cambio o trueque donde las partes nego=-
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ciaban cosas entre s cambidndoselas.  Pero’éste Gltimo contrato quedé relega=

do al aparecer la moneda como denominador comin de los valores de cambio.

Derecho Romano:

La Compra=ventu no fu€ traslativa de dominio. El vendedor se ~
obligaba a entregar una cosa y a garantizar su posesin pacifica y Gtil, y el ~=
comprador a pagar un precio.

"La Compra-Venta al igual que todos los demds contratos no po—
dian transmitir Derechos Reales teniendo que recurrir a ciertas figuras juridicas
para poder adquirir la Propiedad. As{ tenemos lo Traditio, La Moncipafio, Lo
In Jure Cesio y la Usucapio". (4)

La Traditio. Esel mds importante de los medios de adquirir la ==
propiedad de las cosas, del dominio u otros derechos reales. Tratdndose de una
cosa "nullius", el que toma la posesidn se hace propietario y esta es lu que co=
nocemos como Ucupacfén. Pero cuando se trata de una cosa de la cudl tiene-
ya alguno lo propiedad, es necesario para adquirirla, que a lo toma de posesidn
se le una el abandono por parte del propietario. Por eso si el propietario entre_
ga una cosa con intencién de transferir la propiedad a una persona que tenga —
intencién de adquirirla, es conforme al Derecho Natural que haya troslacién ~
de propiedad en beneficio del adquirente. Esto es lo que se llama TRADITIO.

IN JURE CESS1O.~ No era sino un juicio simulado: el que tra=



taba de transmitir la propiedad se hacia demandar por el que trataba de adqui=-
rirla y confesaba la demanda. Llevada esta a cabo, el Pretor fallaba en el sen
tido de que el actor se habia convertido en propietario de la cosa.

LA MANCIPATIO. era ya conocida antes de la Ley de las X1l -
Tablas. Sy transmisidn era simbdlica a través de una balanza en donde se pesa
ba la cosa que se transmitfa. En el otro platillo se ponfan monedas de cobre o
de bronce, el adquirente coge con la mano la cosa objeto de la Manc jpatio y =
declara ser su propietario Segin el Derecho Civil por haberla comprado con la
ayuda del cobre y de la balanza, Finalmente golpeaba en la misma con una =
pieza pequefia de cobre que entrega al enajenante para simular el precio, consy
mdndose de esta manero la transferencia de la propiedad". (5)

La USUCAPIO. Es la adquisicién de la propiedad por una pose=
sidn suficientemente prolongada y reuniendo determinadas condiciones: El Jus—
to Titulo y la Buena Fé". (6)

LA VENTA DE COSA AJENA FUE VALIDA siempre y cuando el
vendedor garantizara la posesidn pacifica y Gtil, El comprador no podia obje-
tarla pues el vendedor no transmitia el dominio: pudiendo hacerlo posteriormen
te si el duefio de la cosa la reivindicaba porque, se advierte que aquél no cum_
plia con la garantia de mantener al comprador en el uso y goce de la cosa.

Como podremos darnos cuenta en el Derecho Romano la propie=

dad no se transmitia por el solo efecto de los contratos; si hacian nacer obliga=



ciones, perd para adquirir la propiedad era necesario un acto material.

DERECHO FRANCES:

En el antiguo Derecho Civil Francés, bajo la influencia del De_
recho Romano, no conceptuaba a la Compra=Venta como un Contrato Traslativo
de Dominio. As{ lo afirma Pothier, considerado como uno de los mds fieles in
térpretes del Antiguo Derecho Frances, sin embargo, en la doctrina contempord
nea de Pothier, se observa que algunos tratadistas definen la Compra-venta co-
mo negocic traslativo de dominio y es que en la prdctica, en la realidad, ya se
concertaba la Compra-Venta con estos efectos., Esta evolucién que comienza=~
a despuntar en el antiguo Derecho Francés culmina en el Cédigo de Napoledn,
en el cudl, no obstante éue la Compra-venta no se define como contrato trasla_
tivo de dominio, sino a la manera del Derecho Romano, en el espiritu del le~-
gislador Francés ya se desempefaba esa funcién, en consecuencia, la evoly---
cién del concepto de la Compra-Venta para Ilegar al estado en que la encontra
mos, se inicia en el Antiguo Derecho Francés, y precisamente en la época de -
Pothier para terminar siendo en s misma un negocio traslativo del dominio o de
la propiedad de las cosas y de los derechos". (7)

CODIGO DE NAPOLEON .- En suarticulo 1589 define la Com
pra-Venta como: el convenio por el cudl uno se obliga a entregar una cosa y =

otro a pagar un precio.




Comparada con la legislacidn actual, dicha definicion puede ==
7 ’6bietarse de defectuosa, porque no hace mencién a la obligacidn primordial de

todo contrato de Compra-Venta: La de transferir la Propiedad de la cosa, pre

sente o futura, mezclando los elementos comunes a todo contrato. Sin embargo,
el error viene a ser subsanado en el mismo cuerpo de Leyes por los articulos 711
y 1138 que a continuacidn transcribo:

Art. 711: "La propiedad de los bienes de las cosas que se trans_
miten por sucesidn, por donacidn entre vivos o por testamentaria, son iguales =
para los efectos de las obligaciones”.

" ‘Art. 1138: "La cbligacién de entregar la cosa serd perfecta por
solo el conocimiento de los contratantes, hard al acreedor propietario y pondrd
a su cargo aquella, desde el instante en que haya debido entregdrsela adn cuan
do no se haya verificado la tradicidn, a no ser que el deudor sea moroso en en_
tregarsela, en cuyo caso quedard la cosa por y riesgo de éste Gltimo.

"Serd perfecta (la Venta) entre las partes, y la propiedad queda
rd adquirida de derc;cho por el comprador, respecto del vendedor, desde el mo=
mento en que se convenga en la cosa y en el precio y aunque la priméra no se =
haya entregado ni pagado el segundo”,

Como se ve, el legislador imprime en estos articulos la inten=m—
cidn misma de las partes de transferir la propiedad de Vendedor a Comprador.

El articulo 1583 refiriéndose precisamente a la Compra~Venta, ~



declara que: "ella es perfecta entre las partes, y la propiedad se adquiere de -
derecho por el comprador respecto del vendedor desde que haya acuerdo sobre =
la cosa y el precio aunque la cosa no haya sido todavia entregada ni el precio-
pagado",

Pero estimdndose que la eficacia del simple consentimiento pye~
de ser fuente de fraudes gravisimos y considerdndose que la tradicidn no es sufi-
ciente garonh’d para los terceros, p;)rque no siempre es conocido, el sistema ac-
tual del Derecho Civil Francés hace estos distingos:

"A .~ Tratdndose de cosas inmuebles, la propiedad se transfiere con relacidn a~
las partes, por la sola convencidn, pero para que sea eficaz respecto de terce=
ros es necesario su transcripcidn o inscripcién en el Registro Pdblico de la Pro—
piedad (art. 1140 C&d. Napoledn, Leyes del 23 de marzo de 1855, y 11 Bruma_
rio, afio VII).

B.- Tratdndose de cosas muebles su propiedad se transmite por el solo efecto de
la convencidn, como dicen los articulos V 1138, tanto en las relaciones de los=
partes como respecto de terceros (arts. 1141 y 2279 C, Froncés).

C.- Traténdose de créditos que se ceden o venden por un precio, su cesién-ven
to es oponible a los terceros a partir de la notificacién al deudor cedido, o a ~

partir de su aceptacidn por acta auténtica (art, 1690 del C.C. Francés)." (8)



DERECHO ESPARIOL:

El Cédigo Civil espafiol estd influenciado del Derecho Romano =
ya que para que se opere la transmisidn de‘ lo propiedad es necesaria la tradi~=~
cién.

El art. 1445 nos define el contrato de compra venta consagrando

.

que "uno de los contratantes se obliga a dar una cosa determinada y el otroa —

-pagar por efla un precio cierto y en dinero o signo que lo represente”,

El art. 1446 a continuacién nos dice: "Si el precio de la venta-
consistiera parte en dinero y parte en otra-cota, el contrato se calificard por la
intencidn manifiesta de los contratantes. No contando esta, se tendrd por per=-
muta, si el valor de lo cosa dada en parte del precio excede del dinero o sy ==
equivalente y por venta en el caso contrario,

La Compra~Venta se considera como un contrato consensual en—
virtud de que al momento de celebrarse el contrato uno se obliga a entregar una
cosa y el ofro a pagarla, se perfecciona aunque de momento las partes contratan
tes no entreguen la cosa ni paguen el precio.

El art. 1446 de este ordenamiento nos dice: El Vendedor no esta
rd obligado a dar la cosa vendida en tanto que el comprador no le haya pagado
el precio o no se haya sefialado en el contrato un plazo para el pago, pero esto
no desvirtda el caracter consensual del contrato de compra-venta, porque de —

dicho precepto lo mds que podria indicar es el orden de sucesion en que las ==



obligaciones deben ser cumplidas pero no puede llevar su trascendencia hasta el
punto de negar el cardcter consensual de la compra=venta ya que la obligacién
del comprador de pagar el precio nace desde que nace el consentimiento siendo

desde entonces exigible salvo que se haya pactado un plazo". (9)

CODIGOS CIVILES DE 1870 y 1884:

"Al recobrar su independenc i nuestro pafs, siguieron vigentes—
las Leyes Espafiolas, tanto en materia civil como Penal y Mercantil, es decir, -
se siguieron aplicando por lo que hace a lo Civil, la Novisima IiecoPilacién,-
las 7 Partidas y el Fuero Juzgo, y por o que hace a,los actos en materia mer——
cantil, siguieron en vigor las Ordenanzas de Bilbao.

La vida del pafs fué azarosa y llena de revoluciones, desde que
se consumd la Independencia, y el orden juridico solo vino a establecerse des—
pués de que la Republica encabezada por Don Benito Judrez derrocd al Imperio
de Maximiliano.

Como no satisfacian las Leyes Civiles Espafiolas, porque fueron=
dictadas para !lenar las necesidades del Pueblo de la metrépoli, se inicié des==
pués de la Independencia la Reforma de esas leyes, primeramente en el Estado—
de Veracruz, donde se expidié el Cddigo Civil de 1869 y posteriormente en el-
Distrito Federal, en el afio de 1870. Este cuerpo de leyes se expidié tomando-

como base el Cddigo Civil Espafiol de Garcia Goyena, quien a su vez ===
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lo tomd del Cédigo Civil Francés, de manera que nuestro Primer Cddigo Civil =
puede afirmarse que se inspird en el Cédigo de Napoledn con ciertas modifica—
ciones. (10)

Cabe hacer notar que en el perfodo comprendido entre la Colo-
nia y la Expedicidn del primero de nuestros Cédigos Civiles (1870) los legisla==
dores de la Nueva Espafia solo atribuian al contrato de compra-venta el cardc—
ter de fuente de obligaciones, sin tener cardcter traslativo de propiedad, y tan
es asi que se admifié en las Partidas la validéz de la venta de cosa ajena, es —
decir, que este contrato se nos presenta en ésta época a la manera romana, a =
cuyo respecto Juan Saba, traido a cita por el Lic. Luis Montes de Oca, nos di_

ce que la Venta: "consiste en la convencidn de dos individuos para dar el uno-

cierta cosa al otro por precio determinado" .

CODIGO CIVIL DE 1870.

Establece en su articulo 2939: "La compra-venta es un contrato
por el cudl uno de los contrayentes se obliga a transferir un derecho o a entre-
gar una cosa y el otro a pagar un precio cierto y en dinero". Veremos si en es=
ta definicidn la operacién juridica constituye o no un negocio traslativo de do=
minio y al efecto lo descompondremos en dos partes:

Primero: La Compra=venta es un contrato por el cudl uno de fos

contratantes se obliga a transferir un derecho y el otro a pagar un precio cierto




y en dinero, En esta parte no hace sino consignar una de las formas o maneras~
como se puede operar la cesién de derechos (cesin de acciones la llama).

Segundo: La compra=venta es un :ontmto por el cudl uno de los-
contrayentes se obliga a entregar una cosa y el otro a pagar un precio y en dine
ro". En esta parte, se estd definiendo propiamente al contrato de compra=-ven~
fa, en relacién con los abjetns que mds frecuentemente constituyen la materia =
de este negocio juridico.

Aparentemente, por su literalidad, este articulo no cumple con-
la obligacién de que el contrato de Cmp&-Vento sea traslativo de dominio, =
puesto que el Vendedor no se obliga a transmitir la propiedad de la cosa vendi=-
da al comprador, sino Gnicamente a entregarla esta. Sin embargo, la exposi-=
cién de motivos nos conduce a un prinéipic diferente y al respecto dice lo si=—
guiente: -

"Segdn la legislacién de los Partidas, era vélida la Venta de Co
sa Ajena en el sentido de que se producia obligaciones entre el comprador y el-
vendedor y de que siendo el primero de buena fé, podia adquirirse el dominio -
de la cosa por la prescripcion; pero antes de consumarse esta, no perdia el due
fio el derecho de reivindicar su propiedad. La Comisidn, sin negar la existen=
cia de esas oEligaciones ni la legitimidad de la prescripcién, ha establecido de

un modo absoluto en el articulo 929, que la venta de cosa ajena es nula, pues-

to que no puede producir desde luego su objeto esencial, que es la TRASLA ===~
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CION DEL DOMINIO,

El art. 1552 previene que: "en las enajenaciones de cosas cier~
tas y determinadas, la traslacién de la propiedad se verifica entre los contratan
tes por mero efecto del contrato, sin dependencia de tradicién, ya sea natural,
ya simbdlica, salvo convenio en' contrario.

Como se ve, este articulo establece el principio de que los con.
tratos son eficaces para transmitir el dominio de los bienes y en consecuencia, =
consagra un principio diametralmente opuesto al que prevalecia al respecto en =
el Derecho Romano, en donde los contratos y en general las obligaciones care~-
cian de eficacia juridica para transmitir la propiedad, ya que esta ge traslada—
ba en virtud de otras operaciones como la usucapio, la traditio, etc.

El articulo 2946 consagra: La venta es perfecta y obligatoria pa
ra las partes por el solo Convenio de ellas en la cosa y en el precio, aunque la
primera no haya sido enfregada ni el segundo satisfecho.

El 2950 dice: "desde el momento que la venta es perfecta con=
forme a los articulos 1392, 1552 y 2946, pertenece la cosa al comprador y el -
precio al vendedor, teniendo cada uno de ellos derecho de exigir del ofro el —
cumplimiento del contrato,

Esta definicion ya es categdrica y definitiva en el sentido de -
que estamos hablando, supuesto que dice que desde el momento que la venta es

perfecta, la cosa pertenece al comprador y el precio al vendedor. Esto no se
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ria posible si la compra venta no fuera un contrato traslativo de dominio. (11)
Art. 3024 reza: “El vendedor estd obligado a garantizar la pro-

piedad y posesidn pacitica del comprador, y a prestar la eviccidn en los térmi~—

nos declarados en el Capitulo 50, Titulo 30. de éste libro, "Por tanto, en g ==

compra=-venta del Cédigo del 70 el vendedor no tiene Gnicamente la obligacidn

de garantizar la posesidn pacifica y duradera de la cosa al Comprador, como ==

acontecia en el Derecho Romano, sino también la de garantizar la propiedad,

Respecto al cddigo de 1884 podemos hacer las mismas observa==

~ciones y comentarios hechos al Cédigo de 1870, pudiendo concluir que en am=-

bos se establece el principio de que toda enajenacidn de cosa cierta y determi-

nada implica la traslacién de la propiedad desde el momento de la celebracién=-

del contrato y por el efecto directo de la Compra-Venta,

Cédigo Civil de 1928:

o

"Habrd compra~venta dice el articulo 2248 cuando uno de los =
contratantes se obliga a transferir la propiedad de una cosa o de un derecho y -
el otro a su vez se obliga a pagar por ellos un precio cierto y en dinero:

Dos criticas se le-han hecho a éste articulo: al respecto a la ==
terminologia "se obliga a transferir” que indudablemente no cumple con el pro-
pdsito traslativo de dominio; debid decir transmite. Aparentemente reconoce—

mos en la definicién un efecto solo obligatorio y no traslativo, pero en otros ar
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ticulos si observamos estos dos elementos (oblig}afoﬁedad y transmisién), como -
en caso del articulo 2014 que dice: "En las enajenaciones de cosas ciertas y de_
terminadas, la traslacién de la propiedad se verifica entre los.contratantes por =
mero efecto del contrato, sin dependencia de tradicién, ya sea natural, ya sea

simbdlica, debiendo tenerse en cuenta, las disposiciones relativas del Registro=
Pdblico". Es decir, en la compraventa de cosas ciertas y determinadas se pue~
de coordinar el efecto traslativo y el obligatorio.

El articulo 2249 también nos ratifica lo antes expuesto: "por re
gla general la venta es perfecta y obligatoria para las partes cuando se han con
venido sobre la cosa y su precio, aunque la primera no haya sido entregada ni—
el segundo satisfecho”,

En cambio en el articulo 2015 observamos dnicamente efectos —
obligatorios pues dice:"en las enajenaciones de alguna especie indeterminada -
la propiedad no se transferird sino hasta el momento en que la cosa se hace cier
ta y determinada con conocimiento del acreedor",

b).~ La segunda critica seria la relativa a la transmisién de un=
derecho. Mds bien deberfamos decir titularidad.,

Hechas estas objeciones podremos dar una definicién que coinci.
de con la del Maestro Loza Noriega: "La compra-venta es un contrato en vir—
tud del cudl una de las partes llamada vendedor se obliga a transmitir la propie

dad de una cosa o la titularidad de un derecho, y la otra, llamada Comprador -



se obliga a pagar un precio cierto y en dinero.

2.- Clasificacién:

Lo compra=venta es un contrato bilateral y sinalgmdtico por--
que engendra obligaciones reciprocas: a) cargo del vendedor: transmitir el do
minio de la cosa, b) a cargo del comprador: pagar un precio cierto y en dine-
ro.

Esta primera clasificacién se fundamenta en el articulo 1836 -~
que dice: "el contratoes bilateral cuando las partes se obligan reciprocamente .

Es ONEROSO, porque se consagran beneficios y cargas mutua~~
mente o como dice la ley: "se estipulan provechos y gravdmenes reciprocos”.

Los contratos onerosos se subdividen en Conmutativos y Aleato~
rios:

"Es conmutativo porque desde que el contrato se celebra, las =~
partes estdn en posibilidad de determinar el cardcter de ganancias 6 pérdidas de
ellas, (12)

Por excepcidn serd aleatorio, entendiéndose por esto Gltimo: =
"cuando lo prestacin debida depende de un acontecimiento incierto que hace~
que no sea posible la evolucién de la ganancia o pérdida, sino hasta que ese —
acontecimiento se realice. (13) Por ejemplo, la compra de esperanza "que es~

aquél contrato que tiene por objeto adquirir, por una cantidad determinada, los
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frutos que una cosa produzca en el tiempo fijado, tomando el comprador para si
el riesgo de que esos frutos no lleguen a existir o bien los productos inciertos de
un hecho que pueden estimarse en dinero. (13) El vendedor tiene derecho al -
precio aunque no lleguen a existir los frutos o productos comprados ! (14)

Por regla general es consensual siempre y cuando recaiga sabre~
muebles, siendo formal si recae sobre un inmueble, Esto se colige del articulo
2315 que literalmente dice: "elcontrato de compravento no requiere para su va-
lidéz formalidad alguna especial, sino cuando recae sobre un inmueble™,

El articulo 2317 sefala un limite a la formalidad y dice: "lo ==
-venta de un inmueble que tenga un valor hasta de $5,000.00; ( $ 500.00 con-
la reforma) podrd hacerse en instrumento privado que firman el vendedor y el ~=
comprador ante dos testigos. Art, 2320, si el valor del inmueble excede de-~
$5,000.00 ($500.00 con fa reforma), su venta se hard en escritura pGblica.

Es principal, porque no depende de otro acto juridico para te~

ner plena validéz, es definitivo en oposicidn a los preparatorios.

3.~ Elementos esenciales y de validéz.

Los elementos esenciales de cardcter general en todo contrato ~-
son el Consentimiento y el objeto: Nuestro articulo 1794 asi’ lo manifiesta: "Pa
ra la existencia del contrato se requiere:

1.~ consentimiento,
2.~ objeto que pueda ser materia del contrato,
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As{ mismo, nuestra legislacidn hace una distincidn entre estos y
los de validéz con el propdsito de fijar la sancidn correspondiente por ausencia
de unos u otros elementos. Art. 1795: el contrato puede ser invalidado: 1.~
Por incapacidad legal de las partes o de una de ellas; 2.~ por vicios del con.
sentimiento; 3.- porque su cbjeto, motivo o fih sea ilicito; 4.~ porque el ~
consentimiento no se haya manifestado en la forma que la ley establece.

Nuestras leyes adjetivas anteriores establecian al respecto que~-
para que el contrato fuera vdlido debian reunir ciertas condiciones o requisitos=
tales como "la capacidad de los contrayentes , El mutuo consentimiento y el
objeto licito (Cédigo de 1870), El de 1884 agregd un elemento mds “se haya -
celebrado con las formalidades externas que exige la ley".

Volviendo a nuestra legislacién actual, los requisitos de exis==
tencia de la compraventa aplicando el articulo 1794 serdn: a) el consentimien
to de las partes contratantes para celebrar el contrato de compra=-venta,” b) el ~
objeto y el precio que puedan ser motivo de la misma.

"Entendemos por consentimiento en la Compra~venta. "El acuer
do de voluntades entre comprador y vendedor respecto de la celebracién de ese
contrato de compra-venta con su efecto traslativo de dominio: consentimiento =
que abarca necesariamente los objetos del contrato; es decir, comprador y Ven
dedor se ponen de acuerdo en que este enajenard, transmitird el dominio, lo =~

propiedad de la cosa’o del derecho a favor del comprador, quién a su vez trans



ferird la propiedad del precio al vendedor, (15) (la ausencia del consentimiento
produce la inexistencia: disparidad de voluntades, error de las partes en el ne-
gocio juridico, en la cosa o en el precio).

EL OBJETO, es el segundo elemento de existencia del contrato,
El articulo 1824 nos dice que: "son objeto de los contratos:
1.~ La cosa que el obligado debe dar reviste diversas hipdtesis derivadas del —
articulo 2011: 1) traslacion de dominio de cosa cierta; 1) En la enajenacidn-
temporal del uso o goce de cosa cierta; 111) En la restitucién de cosa ajena o =
pago de cosa debida,
2,= El hecho que el obligado debe hacer o no hacer deberdn satisfacer los re==
quisitos que el Art. 1827 Marca: | ~ Posible y Il Licito,

El Maestro Rojina Villegas hace una distincidn entre el objeto =
directo del contrato y el de las obligaciones nacidas del mismo. Es decir, ‘el -
objeto directo en la compra~venta consiste en transmitir el dominio de una cosa
por una parte y en pagar un precio cierto y en dinero por la otra. Este objeto-
del contrato no debe confundirse, con el de las obligaciones de transmitir a que
da origen, pues en las mismas las prestaciones de dar son los objetos directos co
mo formas de conducta, las que a su vez recaen sobre cosas (cosa y precio en la
Renta) que constituyen los objetos indirectos, respectivamente en la e ajena=~=
cidn que hace el vendedor y en el pago que ejecuta el comprador", (18)

Por lo que hace a las cosas que pueden ser objeto del Contrato,



-~19 -

debemos relacionar al articulo 2248 que nos indica cuando hay Compra=-venta =

con el art. 1825 que establece los requisitos necesarios para que una cosa pue=
da ser objeto de contrato y son: a.~ exista en la naturaleza, b.- ser determina
da o determinable en cuanto a su especie, c.=~ estar en el Comercio.

A'.- La cosa objeto del contrato o del derecho debe estar enl la=
naturaleza o debe poder existir, ya que, de acuerdo con el articulo 1826 las —
cosas fyturas pueden ser objeto de un contrato (compra de Espemr;zo). Noes ~
necesario, indispensable que en el momento en que se celebre el contrato de -
Compra-Venta exista ya la cosa o el derecho; basta con que la cosa o el dere~
cho estén llamados a existir para que puedan vélidamente ser objeto del contra-
to de compra~venta,

b').= Asi, la ausencia de este requisito produce su inexistencia
declardndolo asi el articulo 2224 que dice: "el acto juridico inexistente por la
falta de consenfin": iento o de objeto que pueda ser materia de él, no producird~
efecto legal alguno.  No es susceptible de valer por confirmacidn, ni por pres
cripcidn; su inexistencia puede invocarse por cualquier interesado.

La pérdida de la cosa, dice el artfculo 2021 puede verificarse:

~ lo.= pereciendo la cosa o quedando fuera del comercio, 20.- despareciendo

de modo que no se tengan noticias de ella que, aunque se tenga alguna, la co-

sa no se pueda recobrar.

B R
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b2.- QUE SEA DETERMINADA O DETERMINABLE EN CUANTO
A SU ESPECIE:

Una cosa determinada es aquella que puede identificarse en sy=
individualidad. Una cosa determinable es aquella que en el momento de la ce
lebracién del contrato no puede identificarse en su individualidad pero que se-
puede hacer determinada por ciertos procedimientos.

Qué es la especie? es una limitacién al género, es decir, clgo
que nos permita individualizar la cosa.

Asf pues, al efectuarse el contrato deberdn hacer constar las ca
racteristicas que individualicen la cosa como es: la CALIDAD y CANTIDAD,

El articulo 2014 nos dice que: "En las enajenaciones de cosas—
ciertas y determinadas, la traslacién de la propiedad se verifica entre los con=-
tratantes por mero efecto del contrato. . ...

El articulo 2015 dice: en las enajenaciones de alguna especie =
indeterminada, la propiedad no transferird sino hasta el momento en que la co-
sa se hace cierta y determinada con conocimiento del ccreedor.l

De esta manera, si el contrato no reune estas caracteristicas se_
rd inexistente, avalando lo anterior el articulo 2224 entre otros que consagra:=
El acto juridico inexistente por la falta de consentimiento o de objeto que pueda

ser materia de éI, NO PRODUCIRA EFECTO LEGAL ALGUNO. .......
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3.~ LA COSA DEBE ESTAR EN EL COMERCIO:
Segin el articulo 747 del Cédigo Civil pueden ser abjeto de -=
- aprobacidn todas las cosas que no exten excluidas del comercio. El articulo -

748 reza que las cosas pueden estar fuera del comercio por su naturaleza o por=
disposicidn de la Ley. Por Gltimo, el articulo 740 ordena que estdn fuera del-
comercio por su naturaleza: Las cosas que no pueden ser posefdas por algin in—
dividuo exclusivamente y por disposicion de la ley, las que ella declara irreduc
tible a propiedad particular,

"Si ademds de esos articulos tenemos presente que la funcidn ju_
ridica de la compra=-venta consiste en que la propiedad de la cosa enajenada ~
pase del patrimonio del vendedor al patrimonio del comprador, habremos de con
cluir que pueden ser objeto o materia de este negocio juridico todas las cosas ~
que no hallen sustraidas del comercio, por su naturaleza o por disposicidn de la
ley". (17)

As? podemos ilustrar esto ¢ltimo con ejemplos: el aire, el mar, -
lo luz natural, estdn excluidas del comercio por su naturaleza; y por disposi=-
cidn de la ley, tenemos los consagrados en: el cddigo Sanitario, Leyes de Veda,
de Casa, iPescn, Leyes Forestales, en nuestra Carta Magna y las leyes relativas
a bienes de la Federacién donde precisan sy exclusidn del comercio a objetos -

tales como el mar, rios, obras de defensa, arqueoldgicas, etc,

Si el objeto directo del contrato consiste por una parte en trans
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mitir la propiedad de una cosa y por otra Pagar un precio cierto y en dinero, ~
nos referiremos a e;r.te Gltimo para terminar con esta primera parte de nyestro es
tudio o sea el de los requisitos esenciales.

Serd PRECIO CIERTO el fijado indubitablemente, determinado -
o por lo menos determinable. Que verdadera, leal y sinceramente lo han esti-
pulado las partes, Es decir, el Precio Real, en oposicién al ficticio. Por fo =
tanto, si las partes han pactado este 5ltimo, el contrato serd inexistente por fal
ta de objeto,

PRECIO EN DINERO:

Podemos definir al dinero como "aquellas cosas que en el comer.
cio se entregan y reciben no por lo que fisicamente representan, sino solo como
una fraccion equivalente 6 méltiple de una unidad ideal, (18) Deberd entdn~
ces hacerse la fijacidn del precio en moneda del curso legal (mexicana). Sin-
embargo encontramos una derogacidn en el Cédigo Civil al principio de que el-
precio debe consistir precisamente en dinero. Art, 2250: “si el precio de la co
sa vendida se ha de pagar parte en dinero y parte con el valor de otra cosa, El
contrato serd de Venta cuando la parte de numerario sea igual o mayor que la -
que se pague con el valor de otra cosa. Sila parte en numerario fuere infe=-
rior, el contrato serd de Permuta,

Podemos concluir que nuestro Sistema Legal Positivo se inclina,

*
por la transmisidn del dominio de lo cosa objeto del contrato siempre y cuando-
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sea una obligacidn de dar cosa cierta y determinada.

Como los contratos se perfeccionan por el mero consentimiento,
conjugado éste, se crea una obligacidn de dar o sea trasladar el dominio de co
sa cierta. El adquirente del dominio ya es titular del mismo yo sea que se le -
haya entregado o no la cosa o satisfecho el precio o prestacién que debe a sy --
vez,

Sobre la transmisidn de cosas indeferminadas nos remitimos a lo=
anteriormente expuesto,

ELEMENTOS DE VALIDEZ::

Aplicando a contrario sensu el articulo 1795 tenemos como prie=
mer elemento a la CAPACIDAD: "por capacidad juridica entendemos la aptitud
para ser sujetos de derechos y hacerlos valer. (19)

Los articulos 22, 23, 24 del Cédigo Civil nos sefalan que la ca
pacidad juridica se adquiere por el nacimiento y se pierde por la muerte. Pero-
desde el momento en que individuo es concebido, entra bajo la proteccién de la
ley y se le tiene por nacido para {os efectos declarados en el presente Cadigo. =
"La menor edad, el estado de interdiccidn y las demds incapacidades estableci=
das por la ley, son restricciones a la personalidad juridica. Pero los incapaces-
pueden ejercer sus derechos o contraer obligaciones por medio de sus represen—
tantes". "El mayor de edad tiene la facultad de disponer |ibremente de ‘su per-

sona y de sus bienes, salvo las limitaciones que establece la Ley (Lo mayor edad



comienza a los 21 aios cumplidos. Art. 646, El 1798 nos sefala que: "Son =
hdbiles para contratar todas las personas no exceptuadas por la ley".

A la luz de éste (ltimo articulo se puede hablar de que todos ~~
tienen una capacidad de goce, pero nuestro cSdigo contiene una serie de dispo
siciones limitando el ejercicio de esa capacidad; haciendo un estudio sistema=
tizado de las mismas llegamos a la conclusidn de que pueden agruparse en tres=
distintas maneras:

A).~ Dispasiciones que establecen requisitos para celebrar el contrato de Com~
praventa,

B).~ que consagran prohibiciones para vender, y

C).~ estatuyen prohibiciones para comprar.

A).- DISPOSICIONES QUE ESTABLECEN REQUISITOS PARA~
CELEBRAR EL CONTRATO DE COMPRAVENTA: El articulo 2274 previene: =
"Los extranjeros y las personas morales no pueden comprar bienes raices sino sy=
jerdndose a lo dispuesto en el articulo 27 constitucional y en sus leyes reglamen
tarias (Frac. I, 1, Ul, IV, V y Vi del artfculo 27 constitucional):

ART, 27 CONSTITUCIONAL: Fraccién |1 "Solo los mexicanos por nacimien=
to o por naturalizacidn y las sociedades mexicanas tienen derecho para adqui=~—
rir el dominio de las tierras, aguas y sus accenes, o para obtener concesiones ~
de explotacién de minas o aguos. El Estado podrd conceder el mismo derecho=
a los extranjeros, siempre que convengan ante la Secretaria de Relaciones en -
considerarse como nacionales respecto de dichos bienes y en no invocar por lo-
mismo la proteccién de sus gobiernos por lo que se refiere a aquéllos; bajo la ~

pena, en caso de faltar al convenio, de perder en beneficio de la Nacidn fos—
bienes que hubieren adquirido en virtud del mismo. En una faja de cien kiléme
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tros a lo largo de las fronteras y de cincuenta en las playas, por ningdn
motivo podrdn los extranjeros adquirir el dominio directo sobre tierras y
aguas,

El Estado, de acuerdo con los intereses plblicos intemos y los —
. ] . . Cd [ PR] ’ -

! principios de reciprocidad, podrd, a juicio de la Secrefaria de Relacio-

j nes, conceder autorizacién a los Estados extranjeros para que adquieran,

en el lugar permanente de la residencia de los Poderes Federales, la pro

piedad privada de bienes inmuebles necesarios para el servicio d:recto ~

de sus embajadas o legaciones:

FRACCION Hi:

Los asociaciones religiosas denominadas iglesias, cualquiera que sea su-
credo, no podrdn, en ningln caso, tener capacidad para adquirir; po==—
seer o administrar bienes rafces, ni capitales impuestos sobre ellos; los ~
que tuvieren actualmente, por si o por interpSsita persona. Entrardn al

dominio de la nacidn, concediéndose accidn popular para denunciar los

bienes que se hallaren en tal caso. La prueba de presunciones serd bas

tante para declarar fundada la denuncia. Los templos destinados al cur

to, poblico son de la propiedad de la nacién, representada por el gobi :er
no Federal, quién determinard los que deben continuar destinados a sy =
objeto, Los obispados, casas curales, seminarios, asilos y colegios de ~
asociaciones religiosss, conventos o cualquiera otro edificio que hubiese
construido o destinado a la administracion, propaganda o ensefianza de-

un culto religioso, pasardn desde luego, de pleno derecho, al dominijo-

directo de la nacidn, para destinarse exclusivamente a los servicios pi=

blicos de la Federacidn o de los Estados en sus respectivas iurisdicciones.
Los templos que en lo sucesivo se erigieren para el culto pdblico serdn =
propiedad de la nacidn;

¢
3
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, FRACCION IHl:
“Las instituciones de beneficencia piblica o privada, que tengan por ob
jeto el auxilio de los necesitados, la investigacién cienti¥ica, la difu==
j sion de la ensefianza, la ayudu recu’proca de los asociados o cualquier =
! otro objeto licito, no podran adquirir mds bienes raices que los indispen
sables para su ob|efo inmediato o directamente destinados a él; pero PO

drdn adquirir y tener y administrar ccpatales impuestos sobre bienes rai=

ces, s«empre que los plazos de imposicidn no excedan de diez afios. En-
ningdn caso las instituciones de esta indole podrdn estar bajo el patrona
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to, direccidn, administracidn, cargo o vigilancia de corporaciones -
o instituciones religiosas, ni de ministros de los cultos o de sus asi=
milados, aunque éstos o aquéllos no estuvieren en ejercicio.

B).- Disposiciones que consagran prohibiciones para comprar: el ar—
ticulo 2275 dice:

"Los consortes no pueden celebrar entre si el contrato de compra-ven
ta, sino de acuerdo con lo dispuesto en los articulos 174 y 175,

el articulo 2276 que establece:

"Los magistrados, los jueces, el Ministerio Piblico, los defensores =
oficiales, los abogados, los procuradores y los peritos no pueden com
prar los bienes que son objeto de los juicios en que intervengan, ==
Tampoco podrdn ser cesionarios de los derechos que se tengan sobre=
los citados bienes"

El articulo 2279:

Los propietarios de cosa indivisa no pueden vender su parte respecti_
va a extrafios, sino cumpliendo lo dispuesto en los articulos 973 y -
974.

Articulo 2280:

"No pueden: comprar los bienes de cuya venta o administracidn se =
hallen encargados:

l.- Los tutores y -curadores.

Il.-  Los mandatarios.

.- los ejecutores testamenfornos y los que fueron nombrados en =
caso de intestado,

IV.= Los interventores nombrados por el testador o .por los herede~
ros.,

V.-  Los representantes, administradores e interventores en caso de
ausencia.

VI.- Los empleados pdblicos.

articulo 2281:



Articulo 2281:

Los peritos y los corredores no pueden comprar los bienes en cuya —
venta han intervenido",

C).- DISPOSICIONES QUE CONSAGRAN PROHIBICIONES PARA -
VENDER:

articulo 727:

"Los bienes afectos al patrimonio de la familia son inalienables y no
estardp sujetos a embargo ni gravamen alguno”,

articulo 770:

"Los bienes destinados a un servicio piblico y los bienes propios, =
pertenecen en pleno dominio o la Federacién a los Estados o a los =
Municipios; pero los primeros son inalienables e imprescriptibles, ===
mientras no se les desafecte del servicio plblico a que se hallen des
tinados" .

articulo 2269:
"Ninguno puede vender sino lo que es de su propiedad".
articulo 2270:

"La venta de cosa ajena es nula y el vendedor es responsable de los
dafios y perjuicios si procede con dolo o mala fé, debiendo tenerse-
en cuenta lo que se dispone en el titulo relativo al Registro Pdblico
para los adquirentes de buena fé".

articulo 2271:

El contrato quedard revalidado si antes de que tenga lugar lo evic~-
cién adquiere el vendedor, por cuslquier titulo legitimo, la propie—
dad de la cosa vendida, '

articulo 2278: .
Los hijos sujetos a patria potestad solomente pueden vender a sus pa-

dres los bienes comprendidos en lo primera clase de las mencionadas-
en el articulo 428,
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articulo 428:

"Los bienes del hijo, mientras esté en la patria potestad, se dividen
en dos clases:

- Bienes que adquiera por su trabajo,
1.~ Bienes que adquiers por cualquier otro titulo,

La sancién por incumplimiento de estos requisitos de validez-
serd la nulidad absoluta o relativa segdn que el precepto sea o no de orden
publico.

2.~ Art, 1795. F. 11 del Cédigo Civil: nos consagra el se=
gundo elemento ordenando que el contrato serd invalidado por vicios del ~-
consentimiento del articulo 1812 se desprende que tales vicios son: el ERROR,
el DOLO, la VIOLENCIA y que no serd vdlida si es arrancada en alguna -
de estas formas,

NOTA: Este punto serd tratado con mayor amplitud en el capitulo segundo -
inciso cuarto de este trabajo.

3.~ Que el consentimiento se manifieste en la forma que la~-
ley lo establece, asi lo establece la Fraccidn IV del articulo 1795 del Co-
digo Civil,

En los contratos civiles cada uno se obliga en la manera y ~
términos que aparezea que quiso obligarse sin que para la validez del con=
trato se requieran formalidades determinadas fuera de los casos expresamente

designados por la ley. (20). Asf, ésta Gltima hace mencidn a las formalida
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des que se deben observar tratdndose de la Compraventa de muebles e jn--
muebles,

Cuando la ley exija determinada forma para un contrato, ==
mientras que éste no revista esa forma, no serd vdlido, salvo disposicién —
en contrario, pero si la voluntad de las partes para celebrario consta de —

manera fehaciente, cualquiera de ellas puede exigir que se dé al contrato-

la forma legal.

4,- OBLIGACIONES DEL VENDEDOR Y COMPRADOR: - -
a).- DEL VENDEDOR:

lo.- Transferir la propiedad de la cosa o del Derecho.~ Esta,
como hemos dicho,es un elemento esencial de lu compraventa y basta la ce
lebracién del contrato para que surton todos los efectos tratdndose de cosas=
ciertas y determinadas Y, serd perfecta y obligatoria la Venta para las partes
cuando se han convenido sobre lo cosa y su precio aunque la primera no —
haya ;ido entregada ni el segundo safis;echo.

La traslacién de la propiedad por mero efecto del contrato =
sufre algunas excepciones tales como la consignada en el articulo 2015 que
dice: "En las enajenaciones de alguna especie indeterminada, la propiedad-
no se transferird sino hasta el momento en que lu coso se hace cierfa y de

terminada con conocimiento del acreedor",
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Otra excepcidn serfo la sefialada en el articulo 2312 del C4
digo Civil vigente donde se consigna que: "Puede pactarse vdlidamente que
el vendedor se reserva la propiedad de la cosa vendida al comprador si és-

te recibe la cosa serd considerado como arrendatario de la misma”.

b).~ CONSERVAR LA COSA HASTA EL MOMENTO DE SU-
ENTREGA AL COMPRADOR .~ A veces lo cosa enajenada no es entregada =
al comprador al momento de celebrarse la compravents, contrayendo el ven
dedor la obligacién de conservarla,'pasando a ser deudor de ella hasta su en
trega.

c).- ENTREGAR LA COSA AL COMPRADOR.=- (Frac. | del-
2283), se entiende por entregar la cosa vendida al hecho de‘ que el vende~
dor la ponga a disposicidn del Comprador de una manera real, juridica y -
virtual, debiendo entregarse la cosa que haya sido objeto o materia de la =
Compraventa con todos los frutos ciertos, naturales o industriales producidos
por la misma cosa y todos los derechos y acciones", (21)

Lo entrega de la cosa vendida deberd hacerse en el lugar ==
convenido y si no hubiere lugar designado en el contrato, en el lugar en -
que se hubiere encontrado la cosa en la época en que se vendid". (22)

Respecto a la época del pago, se hard en el tiempo designa=~
do en el contrato excepfua.ndo aquellos casos en que la ley permita o pre-

venga expresamente otra cosa, (23)
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artfculo 2080 dice: "Si no se’ha fijado el tiempo en que deba hacerse el~=
pago y se trata de obhgocuones de dar, no podrd el acreedor. exigir
lo sino después de treinta dias siguientes a la interpelacidn que se-
haga, ya judicialmente, ya en lo extrajudicial, ante un notario o=
ante dos testigos. Tratdndose de obligaciones de hacer, el pago de
be efectuarse cuando lo exija el acreedor, siempre que haya trans—
currido el tiempo necesario para el cumplimiento de la obligacién".

rt. 2295

"Si ocurre duda sobre cudl de los contratantes deberd hacer primero
lo entrega, uno y otro hardn el depdsito en manos de un tercero”.

art. 2011 Frac. Il

"la prestucion de cosa puede consistir: 1ll.~ En la restitucidn de co
sa ajena o pago de cosa debida",

GASTOS DE ENTREGA: art. 2285:

"Los gastos de la entrega de lo cosa vendida son de cuento del ven

dedor, y los de su tmnsporte o traslacidn de cargo del comprador, —
salvo convenio en contrario”

Esta disposicién es eminentemente supletorio de la voluntad de las =
partes.

SANCION: art. 1949 que dice: "La facultad de resolver se entiende impli~

cita en las reciprocas, para el caso de que yno de los obligados no
cumpliere lo que le incumbe,

El perjudicado podrd escoger entre exigir el cumplimiento o la reso-
lucién de lo obligacién, con el resarcimiento de dafios y perjuicios~
en ambos cosos, Tombién podrd pedir la resolucién adn después de~
haber optado por el cumplimiento cuando éste resultare imposible®,

'd).~ RESPONDER DE LOS VICIOS O DEFECTOS OCULTOS DE LA
COSA VENDIDA:

"Deberdn ser vicios que destruyen o hagan disminuir la utili=
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dad de la cosw; y ser desconocidos del adquirente y anteriores o por lo me
nos coexistentes con la celebracidn del contrato de compraventa y las partes
dictaminardn la época de los mismos", (24)

"El enajenante no es responsable dice el art. 2142 de los de~
fectos manifiestos o que estén a la vista, ni tampoco de los que no lo es~—
tdn si el adquirente es un perito que por razones de su oficio o profesién -
debe fdcilmente conocerlos"

Los enajenantes estardn exentos de responsabilided en esta =
fraccidn cuando la naturaleza del contrato sea aleatoria V. Gr. la Compra
de Esperanza, la Renta Vitalicia,

La sancién a los preceptos antes expuestos la sefialan los ar~
ticulos siguientes:

rt. 2144 que dice: "En los casos del articulo 2142 puede el adquirente =~
exigir la recisidn del contrato y el pago de los gastos que por &l —
hubiere hecho, o que se le rebaje una cantidad proporcionada del -
precio, a juicio de peritos.

art. 2145 consagra:
"Si se probare que el enajenante conocia los defectos ocultos de la~
cosa y nos los manifestd al adquirente, tendrd éste la misma facultad
que le concede el articulo anterior, debiendo, ademus, ser indemni
“zado de los dafios y perjuicios si prefiere la rescisidn”
2146:

“En los casos en que el adquirente pueda elegir la indemnizacidn o

la rescisidn del derecho que va a ejercitar, no puede usar del otro
sin el consentimiento del enajenante"
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art. 2147 que dice:
"Si la cosa enaienodo pereciere o mudare de naturaleza a consecuen
cia de los vicios que tenia y eran conocidos del enajenante, éste =
sufrird y deberd restituir el precio y abonar los gastos del contrato-
con los dafios y perjuicios".

art, 2248:
"Si el enajenante no conocia los vicios, solamente deberd restituir-
el precio y abonar los gastos del contrato, en el caso de que el —
adquirente los haya pagado".
e).- PRESTAR LA EVICCION: El articulo 2119 nos dice:
"Habrd eviccidn cuando el que adquirid alguna cosa fuere privado—
del todo o parte de ella por sentencia que cause ejecutoria, en ra_
zdn de algin derecho anterior a la adquisicién",

Por regla general, todo el que enajena estd obligado a res—
ponder de la eviccién, aunque nada se haya expresado en el contrato. - -
Quedan exceptuados de lo anterior si las partes consagran pacto expreso en
contrario, Refiere ésto Ultimo el articulo 2121 que dice: "Los contratantes
pueden aumentar o disminuir convencionalmente los efectos de la eviccidn -

adn convenir en que ésta no se preste en ningdn caso.
Y q

"Es nulo todo pacto que exima al enajenante de responder por la —
eviccidn, siempre que hubiere mala fé de parte suya".

"Cuando el adquirente ha renunciado al Saneamiento para el caso -
de eviccidn, llegado que sea éste debe el que enajena entregar dnicamen
te el precio de lo cosa. Conforme a lo dispuesto en los articulos 2126 - -

Frac. |, 2227 Frac. |, pero ain de esta obligacidn quedard libre si él que

- — o ——— ———.. .. St ..

B
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adquirié lo hizo con conocimiento de los riesgos de eviccidn y sometiéndo_
se a sus vconsecuencias".

6o.- PAGAR POR MITAD LOS GASTOS DE ESCRITURA Y -
REGISTRO .~ Esta obligacin consagrada por nuestra legislacion civil es me_
ramente supletoria de la voluntad de las partes, pues establece "salvo con-
venio en contrario”, (26)

70. y 8o.,~ PAGAR EL IMPUESTO FEDERAL DEL TIMBRE Y-
EL DE TRASLACION DE DOMINIO (ambas son de cardcter fiscal).

B).- OBLIGACIONES DEL COMPRADOR:

lo.- PAGAR POR MITAD LOS GASTOS DE ESCRITURA Y =
REGISTRO: (27) (supletorio e interpretativo de la voluntad de las partes).

20,~ Exigir del vendedor la entrega de la factura o del do-
cumento en el que conste el pago del impuesto del timbre,

30.~- Pagar el imﬁuesto de traslacién de dominio en forma so
lidaria con el Vendedor. |

40.~ PAGAR EL PRECIO:

Esta indudablemente es la obligacion fundamental y se deriva
del articulo 2248 antes citado y que en su parte conducente dice: "Habré—'
compraventa cuando uno de los contratantes se obliga a transferir la propie-

dad de una cosa o de un derecho y el otro a su vez se obliga a pagar por

ellos UN PRECIO CIERTO y en dinero,
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“5.= MODALIDADES DE LA COMPRAVENTA ;

Nuestra legislacién en su Capitulo Séptimo nos regula como~
su prapio nombre lo indica: "algunas modalidades del Contrato de Compra=-
venta" y tal denominacién es correcta pues conforme al principio de autono
mia de la voluntad, los partes pueden estipular en la Compraventa cualquier
configuracidn que vaya afih con sus intereses y objetivos,

Asf, el articulo 2301 nos seiiala la primera modalidad: Pue—~
de pactarse que la cosa cmphdo no se vendo a determinada persona, Pe-
ro es nula cladsula en (iue estipule que no puede vénderse a persona algu-
na.

Estd ampliomente justificada y no va en contra del principio
de lo libre circulacion de los bienes, toda vez que la limitacidn estd suje
ta Unica y exclusivamente para determinada persona singularmente hablanda
y no a ninguna persona en lo general.

“Se trata de una obligacion de no hacer y su contravencién
trae como consecuencia para el suiet§ infractor el pago de Dafios y Perjui

cios y si hubiere obra material, podrd exigir el acreedor que sea destruida

a costa de aquél®. (28).

SEGUNDA MODALIDAD:

Venta con Pacto de Retro~Venta: Esta modalidad fué regla

mentada en los articulos 2901 al 2919 del Cddigo de 1884 quedando dero-
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gada por Decreto de 2 y 3 de abril de 1917 dictado por don Venustiano —
Cu.rranza.

Se llama Retroventa a la Venta hecha con la condicidn de -
que dentro de un plazo determinado se pueda rescindir el contrato devolvién
dose respectivamente el precio y la cosa. Esta figura sélo podia tener lu~
gar respecto de bienes rafces y no podia establecerse por un tiempo mayor-
al de cinco afios contados a partir de la fecha de la celebracién del con—
trato.

"Estd justificada la prohibicion de esta venta porque en rea=-
lidad es una operacidn de crédito leonina porque ain cuando naturalmente~
no podian pactarse intereses, éstos se obtenian mediante una diferencia del
precio, V. Gr. "A" vendfa una cosa en diez mil pesosy recibia Gnicamen
te por la operacién seis mil pesos. Entonces cuando se queria recuperar la

cosa, se estaba obligado a pagar los diez mil pesos.” (29)

TERCERA MODALIDAD:

La establece el articulo 2303 "Puede estipularse que el ven=-
dedor goce del derecho de preferencia por el tanto, para el caso de que =
el comprador quisiera vender la cosa que fu objeto del Contrato de Compra
venta,

Debemos, y creo necesario hacer una diferencia entre este =

derecho de preferencia por el tanto del llamado Derecho del Tanto, que -=
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surge en el Derecho de Copropiedad. El prinero como se ve nace del con
cierto de volunfades de los contratantes, mientras que el segundo emana de
la ley.

Esta modalidad estd sujeta a varias operaciones o condiciones,
fales como: que el comprador quiera vender; que el vendedor ejerza su de-
recho dentro del plazo que fija la ley (tres dias si es mueble, diez si es =
inmueble) después que el comprador le hubiera hecho saber la oferta que —
tenga por ella, bajo pena de perder su derecho si en ese tiempo no lo ejer
ciere), la inobservancia de estos preceptos estd sancionado con una indem

nizacidn por dafios y perjuicios por parte del vendedor", (30)

4.- COMPRAVENTA SOBRE MUESTRAS:

Cuando se trate de venta de articulos determinados y perfec_
tamente conocidos, el contrato podrd hacerse sobre muestras dice el art, ==
2258 y anade: en caso de desaveniencia entre los contratantes, dos peritos-
nombrados uno por cada parte y un tercero para el caso de discordia, nom=
brados por éstos, resolverdn sobre la conformidad o inconformidad de los ar
ticulos con las muestrus o calidades que sirvieron de base al contrato (con-

frontudo el articulo 373 del Cédigo de Comercio).

5.~ COMPRA VENTA A LA VISTA Y POR ACERVO:

Articulos 2259, 2260 y 2261: "Adn cuondo sea de cosas que=~
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sa produzca en el tiempo fijado, tomando para s{ el comprador, el riesgo =
de que esos frutos no lleguen a existir o bien los productos inciertos de un~

hecho que pueden estimarse en dinero.

El vendedor tiene derecho al precio aunque no lleguen a --
existir los frutos o productos comprados".

Realmente nos encontramos ante un contrato aleatorio y espe
cial, siendo sobre todo aleatorio para el comprador, puesto que éste toma=—
para si el riesgo de que los frutos no lleguen a existir.

7.= El articulo 2310 nos habla de la VENTA EN ABONOS:

"La venta que se haga facultando al comprador para que pague el -
precio en abonos, se sujetard a las reglas siguientes:

Frac. 1: Si la venta es de bienes inmuebles, puede pactarse que la falta de
pago de uno o varios abonos ocasionard la rescision del contrato. La
rescision producird efectos contra tercero que hubiere adquirido los -
bienes de que se trata, siempre que la cldusula rescisoria se haya —
inscrito en el Registro PGblico. .

Frac.ll: Si se trata de bienes muebles, tales como automéviles motores, pia
nos, mdquinas de coser u ofros, que sean susceptibles de identificar
se de manera- indubitable, podrd también pactarse la cladsula resoly’
toria de que habla la fraccidn anterior, y esa cladsula producird ==
efectos contra tercero que haya adquirido los bienes, si se inscribio-
en el Registro Pdblico.

Frac.lll: Si se trata de bienes muebles que no sean susceptibles de identifi-
carse indubitablemente y que, por lo mismo, su venta no pueda re=-~
gistrarse, los contratantes podrdn pactar la rescision de la venta por-
falta de pago del precio, pero esa cladsula no producird efectos con

tra tercero de buena fé que hubiere adquirido los bienes a que esta
fraccion se refiere.
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se suelen contar, pesar o medir, se entenderd perfecta cuando las partes se
pongan de acuerdo en el precio y el comprador no podrd pedir la rescicidn
del contrato alegando no haber encontrado en el acervo la cantidad, peso-
o medida que él calculaba. Se podrd rescindir el contrato cuando el ven-
dedor presentare el acervo como de clase homogénea y ocultare en €l espe
cies de inferior clase y calidad de las que estén a la vista.

Cuando se trate de venta de uﬁo o mds inmuebles hecha a -
precio alzado y sin estimar especialmente sus partes o medidas, no habrd =
lugar a la rescicidn aunque en la entrega hubiere falta o exceso". (éstas -
acciones prescriben en uni afio). (31)."

Como vemos,aqui” se subordina la perfeccién del contrato al
exdmen y aceptacion de las mercancios que dependerd del arbitrio del com

prador,

6.- COMPRA DE ESPERANZA:

El articulo 2309 nos consagra esta modalidad: "Si se venden=
cosas futuras, tomando el comprador el riesgo de que no llegasen a existir,
el contrato es aleatorio y se rige por lo dispuesto en el capitulo relativo a
la compra de Esperanza".

El articulo 2792 nos la define como: "Al contrato que tiene

como objeto adquirir, por una cantidad determinada, los frutos que una co

B Lt L PR
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Lo venta en abonos se caracteriza por lo siguiente: Al que
el comprador esté facultado a pagar el precio en abonos (intervalos de tiem
po) no siendo menester que aquellos sean por cantidades iguales y a pegar_
se en intervalos regulares de tiempo sino que podrdn ser designados las exhi
biciones parciales y en épocas distintas.

b).- Esto sujeta técnicamente a una condicién resolutoria de
que el comprador no pague puntualmente los abonos.

El articulo 2311 nos dice:

"Si se rescinde lo venta, el vendedor y el comprador deben restituir
se las prestaciones que se hubieren hecho; pero el vendedor que hy
biere entregado la cosa vendida puede exigir del comprador, por el
uso de ella, el pago de un alquiler o renta que fijardn peritos, y -

una indemnizacién, también fijada por peritos, por el deterioro que
haya sufrido la cosa.

El comprador que haya pagado parte del precin, tiene derecho a los
intereses legales de la cantidad que entregd.

Las convenciones que impongan al comprador obligaciones mds onero
sas que las expresadas, serdn nulas.

8.- COMPRA VENTA CON RESERVA DE DOMINIO:

El articulo 2312 nos dice:

"Puede pactarse vélidamente que el vendedor se reserve la propiedad
de la cosa vendida hasta que su precio haya sido pagado.

En esta modalidad el contrato se subordina a la condicion sus
pensiva de que el comprador pague el precio; pero los contratantes podrdn =

en virtud de la autonomia de la voluntad, poner una condicién diferente y
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subordinar la transmisién de dominio a que se cumpliere la condicién. Na
da mds que esta modalidad no seria una modalidad reglamentada pero seria-

licita,

6).~ GARANTIAS DEL VENDEDOR Y DEL COMPRADOR:

El vendedor goza de las siguientes garantias para el caso de
incumplimiento por parte del Comprador:

1).~ DERECHO DE PREFERENCIA: "En las enajenaciones a —
plazo o al contado, si no le es cubierto el precio por el adquirente, el -
enajenante tendrd dcrecho ademds de la garantia general sobre todos los —-
bienes embargables de! comprador, a una garantia especial sobre los bienes
vendidos para que su valor en el caso de insolvencia, de quiebra o de con
curso de éste Gltimo, se aplique al pago del precio (32)". As{, el articu_
lo 2993 nos ratifica lo anterior en su Fraccidn VI,

2).- DERECHO DE RETENCION: "Es la facultad que la ley-
otorga al acreedor, victima de un hecho ilicito, para retener, hasta que -
el deudor no cumpla con su obligacidn, un bien propiedad de éste y el --
cudl no eniregd al acreedor en garantia del cumplimiento de su obligacidn,
(33)

Los articulos 2286 y 2287 nos dicen: "El vendedor no estd -

obligado a entregar la cosa vendida, si el comprador no ha pagado el pre=~

B
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cio, salvo que en el cmt@to se haya sefalado un plazo para el pago".
Tampoco estd obligado a lo entrega aunque haya concedido-
un término para el pc.tgo, si después de la venta se descubre que el compra
dor se halla en estado Qe insolvencia, de suerte que el vendedor corra in=-
minente riesgo de perder el precio, a no ser que el comp;udor le dé fianza
de pagar al plazo convenido.
De la lectura de ambos preceptos derivomos que procede este
derecho en dos casos: 1).- que se trate de venta al contado, 2).- que a
pesar de ser pactada la venta a plazo, el comprador s= halle en estado de
insolvencia, es decir, incapacitado econdmicamente para hacer frente a sus
obligaciones,
30.~ ACCION DE CUMPLIMIENTO: De acuerdo con el ar~-
ticulo 1949, segundo pdrrafo: "el perjudicado podrd escoger entre el cumpli
miento o la resolucidn de la obligacion con el resarcimiento de dafios y -~
perjuicios. También podrd pedir la resolucién adn después de haber optado
por el cumplimiento, cuando ésta resultare imposible.
Como consecuencia del incumplimiento de las obligaciones, -
el articulo 2104 nos sefiala lo siguiente:
"El que estuviere obligado a prestar un hecho y dejare de prestario-
o no lo prestare conforme a lo convenido, serd responsable de los -
dafios y perjuicios en los términos siguientes:

Frac. I: Si la obligacién fuere a plazo, comenzard lo re5ponsob«||dad desde
el vencimiento de éste;
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Frac. Il: Si la obligacién no dependiere de plazo cierto, se observard lo =
dispuesto en la parte final del art. 2080.

El que contraviene una obligacién de no hacer pagard dafios y per—
juicios por el solo hecho de la contravencidn,

Articulo 2105:

"En las obligaciones de dar que tengan plazo fijo, se observard lo =
dispuesto en la Frac. | del articulo anterior.

Si no tuvieren plazo cierto, se aplicard lo prevenido en el articulo
2080, parte primera,

Articulo 2080, parte primera dice:

"Si no se ha fijado el tiempo en que deba hacerse el trato de obli-
gaciones de dar, no podrd el acreedor exigirlo sino después de los =
treinfa dias siguiéntes a la interpelacién que se haga, ya judicial ==

mente, ya en lo extrajudicial, ante un nofario y dos testigos.

Si se trata de obligaciones de dar dinero, entregard éste mds los per
juicios correspondientes.

Si no se cumple la autoridad ordenard se prive al infractor =
de bienes de su propiedad para ser vendidos en remate judicial para que con
su importe se haga pago al actor o sea la victima".

Si son obligaciones de dar cosa cierta y no la eﬁtrega, se le
privard de ella por medio de la fuerza piblica.

Tratdndose de obligaciones de hacer y el comprador se negare
a la ejecucidn de su obligacién no habrd m&s posibilidad de que ésta Gltima
se convierfq o traduzca en obligacidn de dar ordendndose en consecuencia el

embargo del infractor para cubrir el principal mds dafios y perjuicios".
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Lo mismo observamos en las obligaciones de no hacer y asf -
el articulo 2028 nos manifiesta que él que estuviere obligado a no hacer —
alguna cosa, quedard suieto~a| pago de dafios y perjuicios en caso de con=
travencién. Si hubiere obra material, podrd exigir el acreedor que sea des

truida a costa del obligado.

4).- ACCION DE RESCISION DEL VENDEDOR CON PAGO DE DA
NOS Y PERJUICIOS: En este caso como en el anterior, el vendedor tendrd
la faocultad de exigir el pago de Dafios y perjuicios correspondientes yo que
el art. 1949 ya citado, asi lo establece en caso de incumplimiento del com
prador.

Ahora bien, debemos estudiar los casos y condiciones en que
procede la rescision de la venta por falta de pago de precio habiendo una-
distincidn legal entre inmuebles y muebles que da como resultado consecuen
cias juridicas distintos,

Respecto a inmuebles, la fundamentacién legal la consignan~
los articulos 2300, 2310 Frac. | ya citada y el 1950 de nuestro Cédigo C_i
vil vigente,

El artfculo 2300 dice:
“La falte de pago del precio da derecho para pedir la rescision del
contrato, aunque lo venta se haya hecho a plazo, pero si la cosa =

ha sido enajenada a un tercero, se observard lo dispuesto en los ar
ticulos 1950 y 19517, '




El articulo 1950 reza:

“La resolucion del contrato fundado en falta de pago por falta del -
adquirente de la propiedad de bienes inmuebles u otro derecho real-
sobre los mismos no surtird efecto contra tercero de buena fé, si no-
se ha estipulado expresamente y ha sido inscrito en el Registro Pdbli
co en la forma prevenida por la ley". -

De esta manera la resolucidn por falta de pago de precio pro

cede sin necesidad de Pacto Comisorio expreso cuando la Compraventa de -

inmuebles es al contado o a plazos, pero para que la resolucién pueda sur=

tir efectos contra terceros, es indispensable que se haya celebrado el Pacto

Comisrio expreso y que este se haya asentado en el Registro Piblico. Respec
to a la Compraventa de Inmuebles en abonos, la accidn resolutoria procede-
dnicamente en el caso de que exista Pacto Comisorio y, para que la resolu=
cidn surta efectos contra terceras personas, es condicidn indispensable que -
se haya inscrito este Pacto Comisorio en el Registro Pdblico.

Tratdndose de bienes muebles, la a'ccién de rescision procede
sin necesidad de Pacto Comisorio, cuando la venta es al contado o a plazo,
pero la resolucidn por regla general no surte efectos contra tercero ain cuan
do el contrato de compraventa contenga un Pacto Comisorio Expreso, excep_
to que el Pacto se haya inscrito en el Registro Piblico y la compraventa re
caiga’ sobre muebles identificables de manera indubitable., Fracciones Il y -

itl del articulo 2310, yo citados,

:
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GARANTIAS DEL COMPRADOR:
Nuestro Derecho consagra: 1) el derecho de retencidn del -
precio, en ciertos casos; 2) accidn de cumplimiento y 3).- accidn de --

rescision con pago de Dafos y Perjuicios.

COMPRAVENTA MERCANTIL:

Es vilida la definicidn que el Cddigo Civil del Distrito esta
blece para la Compraventa y a ella nos remitimos cuando tenga el cardcter
de mercantil. Sin embargo, podemos hacer una critica a la definicion pues
no satisface al Derecho Mercantil, porque reune ciertas caracteristicas muy=
peculiares que la hacen distinguirse del Derecho Civil y asi, el Maestro Ro
driguez y Rodriguez nos sefiala que: "Es compraventa mercantil la que tenga
por objeto muebles e inmuebles, preeloborados o no, hecha con propésito de
lucro, la que recae sobre cosas mercantiles y la que se efectda por un co-
mercianfe o entre comerciantes" (34)

El articulo 75 del Cadigo de Comercio en fraccidn | (de fos=

actos de comercio, nos habla de adquisiciones o enajenaciones con propdsito

de especulacion mercantil).

Fraccion [l: "Las compras y ventas de bienes inmuebles cuando

se hagan con dicho propdsito de especulacidn- comercial.

El articulo 371 nos dice: "Serdn mercantiles las compraventas a
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las que este cddigo les da tal cardcter, y todas las que se hagan con el -
objeto directo y preferente de traficar".

La intencién de lucrar, de obtener una ganancia con la re--
venta es lo que llamamos ESPECULACION MERCANTIL y es lo que califica
-0 constituye a la Venta como Mercantil. Pero, ademds, hay otra especie -
de compraventas mercaﬁtiles y lo son porque el Cédigo de Comercio les da
tal caracterfstica en razén de su objeto, ésto es lo que se realizan sobre -
cosas mercantiles, v. gr. Los Titulos Valor,

Resumiendo los textos legales vemos que la Compraventa es -
un contrato formado por dos prestaciones inseparables. La del comprador —
que da dinero; la del Vendedor que du la cosa, cada una de esas prestacio
nes puede ser mercantil por el destino del objeto, por el objeto mismo o =
por el sujeto.

Indicado esto, la comerciabilidad de las prestaciones depende
de la Naturaleza del acto y de su calificacién accesoria. De la naturale-
za del acto si éste implica una intermediacién lucrativa, como en el caso-
de las Fracciones | y [l del articulo 75 y el 371, De una calificacién ==
ACCESORIA que, a su vez, puede ser o de cardcter objetivo, como ocurre
en el supuesto de las Fracciones 1l y IV del articulo 75 o Subjetiva cuando
intervienen determinadas personas, criterio Subjetivo presente en las Fraccio

nes XX y XXI| del Cadigo de Comercio.
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EXCEPCIONES: Una Positiva y una Negativa, Esta Gltima la indica el articy
lo 76 del Cédigo de Comercio. La Positiva estd consagrada en la Fraccién ==
XX ! del articulo 75,

Respecto a los sujetos que intervienen en la relacién, serdn: ==
"sujetos de Derecho Mercantil tanto los que realizan accidentalmente actos de-
comercio (art. 40.) como los comerciantes (articulo 30.) .

Por lo que se refiere a la capacidad de éjercicio, toda persona-
que la tiene en el Derecho Civil, la tiene por si misma para realizar actos de -
comercio, sin embargo, algunos de estos actos no pueden celebrarse vdlidamente
sino por personas que reunan determinados requisitos: V.gr. Solo las socieda—
des andnimas pueden emitir los titulos valor llamadas obligaciones. El cardcter
de asegurador solo puede ser asumido por sociedades autorizadas por el Estado, =
etc. Pero en todo caso en que no exista una disposicidn legal expresa en con-
trario, los c-'zctos de comercio pueden ser celebrados por cualquier persona fisica
no incapacitada civilmente,

Esto no significa que los incapaces y las personas morales no-pue
dan realizarlos nunca: Podrdn hacerlo por medio de sus representantes.

El mayor de 18 afios emancipados tiene aptitud para ejercer el =
comercio adn cuando la emancipacidn no se haya efectuado expresamente para-

tal fin.

Respecto al objeto del Contrato de Compraventa Mercantil, nos-



- 49 -

remitimos a lo dicho en la Compraventa de cardcter civil (existir en la natura=
leza, ser determinados o determinables en cuanto a su especie, estar en el co—
mercio. Sobre el Precio y la forma nos remitimos igualmente a la Legislacidn-
Civil.

Con ésto damos por terminado este breve estudio sobre la com=--

praventa que sin duda alguna nos orientard para el estudio de nuestro cometido.
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CAPITULO 11
LA MANIFESTACION DEL CONSENTIMIENTO

El consentimiento es un elemento esencial del Contrato (art, ==
1794 Frac. 1) y en "general consiste en el acuerdo de dos o mds voluntades so=—
bre la produccién o transmisién de obligaciones y derechos, siendo necesario =
que estas voluntades tengan una monifestacidn exterior". (1)

"El consentimiento se compone de un acto interno meramente =-
psicoldgico que lleva al individuo al conocimiento de aquello a que se quiere=
obligar. Este movimiento interno debe reunir dos requisitos para que exista:

a).~ Debe ser consciente, es decir, que el individuo sepa exac
tamente que es aquello a que se quiere obligar y,

b).~- Debe ser libre o sea que el por su propia voluntad resuelva
obligarse en aquellos casos en que quiera hacerlo”, (2)

"El Derecho Romano" definid al consentimiento como el acuerdo
de dos o varias personas que se entienden para producir un efecto juridico deter
minado, es este acuerdo el que forma la convencidn base de todo contrato.

Mientras no haya acuerdo serd una simple policitacién y Oferta.
Es preciso que el consentimiento sea perfecto y que no se haya cometido error =

tal que en realidad no estén de acuerdo sobre la obligacién que han querido ==
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contratar", (3)

}.~ Formas.

“El consentimiento puede ser Expreso o Tdcito, Es expreso ===
cuando se manifiesta verbalmente, por escrito o por signos inequivocos, El Tdci
to resultard de hechos o de actos que o presupongan o que autoricen a presumir
lo, excepto en los casos en que por ley o par Convenio la voluntad deba mani=
festarse expresamente”, (4)

Al hablar de consentimiento,implicitamente se entiende el Con-
sensu de dos o mds voluntades de obligarse y para poder concertar aquél serd pre
ciso y necesario que una de las partes lo exteriorice proponiéndole al ofro sus -
condiciones, Es lo que podemos llamar Policﬁacién u‘Oferm; si son aceptadas~
las condiciones por la contraparte, quedard concertado el consentimiento y por =
tanto la decisidn de obligarse, Noturalmente que la oferta debe reunir los ele
mentos del Contrato, Si ella no es concreia y suficiente, no ba‘sfa que lo otra~
parte acepte para quedar formado el consentimiento pues la Oferfa no valdrg. =
V.Gr. es natural que una compraventa se-consigne el objeto de la misma pues ~
la omisién de ello trae aparejada sy inexistencia y por tanto la Oferta correrd -
el mismo camino,

Observamos en la Oferta lu existencio de dos situaciones:

a).~ que la persona a quién va encaminada se encuentra presente o en presen=
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cia ae quién la hace y,
b).= que no se encuentre presente,

En la primera situacidn se deberd aceptar en el acto a menos ==
que quién se la hace le fije plazo, de lo contrario quedard desligado el Oferen
te; pero si concurre la circunstancia del plazo la oferta quedard vigente durante
el término mismo.

b).- en la segunda situacidn, (entre ausentes, V .gr. se propone
la Oferta por Correo) se presente asi mismo dos interrogantes: Que el oferente -
fije o no Qn plazo para la aceptacidn. Si lo fija deberd respetarlo hasta que fe
nezca, si no lo fija, serd necesario esperar un témino razonable para que la ~
otra persona exprese si acepta & no,

Asi nuestro articulo 1806 nos dice que: Cuando la oferta se haga
sin fijacion de plazo a una persona no presente, el autor de la Oferta quedard-
ligado durante tres dias, ademds del tiempo necesario para la ida y vuelta regy_
lar del Correo Pdblico o del que se juzgue bastante, no habiendo Correo Pibli=

co, segun las distancias y la facilidad o dificultad de las comunicaciones.

TEORIAS SOBRE PERFECCIONAMIENTO:
En el momento de la aceptacidn el Contrato quedard formado,
El mehollo estard en encuadrar el momento preciso de la aceptacidn para poder

sefialar la época de su perfeccionamiento,

et e e 1 o 1 2
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En los Contratos entre presentes no hay el problema, pues se de-
cide en el acto mismo o se fija plazo (art. 1805, C.C. Vigente) "pero entre los
ausentes la doctrina ha elaborado cuatro sistemas para determinar el momento —
de la celebracidn del Contrato, mismos que a continuacién sefialamos:

1).- SISTEMA DE LA DECLARACION: El contrato queda for—
mado en el momento en que la aceptacidn se declara de cualquier manera.

2).- SISTEMA DE LA EXPEDICION: El contrato se forma cuan=
do la aceptacion, ademds de manifestarse se dirige al oferente (el aceptante ==
por ejemplo, pone la Carta en el Correo con la aceptacién manifestada).

3).- El contrato se forma cuando el documento que contiene la-
aceptacidn llega al policitante (SISTEMA DE LA RECEPCION).

4).- SIS/TEMA DE LA INFORMACION: El contrato se forma --
cuando la aceptacién ha llegado a conocimiento del proponente",

Nuestro orden legal Positivo en materia Civil admite el tercer -
sistema que en su cuerpo de Leyes, art, 1807 nos dice: "El contrato se forma en
el momento en que el proponente reciba lo aceptacién".......... (5)

Respecto al primer sistema en verdad es inoperante y mds bien -
pertenece al mundo de lo subjetivo. Naturalmente queda a la voluntad del que
recibe la oferta aceptarla, pero, si aceptada asi lo manifiesta por escrito, le se
rd fdcil desligarse de su obligacién pues le bastard romper el papel para no ---

obligarse.
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Del sistema de la Expedicion podemos encuadrarlo en nuestra le
gislacién Mercantil ya que lo acepta considerando el consentimiento formado ~
desde el momento en que se envia la carta consintiendo en las cldusulas propues
tas por el Oferente.

Del Gltimo sistema vislumbramos dos movimientos: la entrega ma
terial de la aceptacidn o sea la carta y, hacer llegar al intelecto el contenido-
de ella,

Lo inclinacién por cualquiera de estas doctrinas suscitardn resul
tados diferentes, porque la época del perfeccionamiento del Contrato deter-
minard la Ley, por la cual se regird el contrato, yo sea la del lugar del ofe
rente o la del aceptante, Si esta solucion es susceptible de presentarse en
el Derecho interno, donde indubitablemente serd mds fdcil informar un siste
ma, con mds razdn se presenta en el dmbito internacional dado la politica=

juridica con que observen el problema.

Si la compraventa por Correo es un contrato entre ausentes, la —
primera premisa serd determinar el instante de su perfeccionamiento ya que de ~
[ 4 . » . . . . e
&l derivardn sus consecuencias legales. Semejante situacion se observard cuan
do la compra=venta por Correo sea de natyraleza internacional,

Pedro Boone M. en su tésis profesional considera que lo verdade

ramente importante reside en lo formacidn real del consentimiento, yo no en un



contrato acabado, sino en un contrato en vias de formacidn.

"Y asi, que muchas veces el problemd no es el de la aplica==-=
cién de una ley a un contrato, sino una demanda llevada ante los tribunales en
la cudl se pide que una persona oferente mantenga en pie su oferta que ha sido
quebrantada, valiéndose que su sistema juridico le permite hacerlo, cuando su=
ley dice que el consentimiento no ha sido perfeccionado, y cuando la Ley del-
aceptante establece que si hubo formacidn de consentimiento®, (6)

Este problema es el que nos toca dilucidar: DETERMINAR LA ==
EPOCA DEL CONSENTIMIENTO O LA LEY APLICABLE QUE HABRA DE TUTE
LAR LA COMPRAVENTA POR CORREO EN EL ORDENA INTERNACIONAL, -
Para el efecto, trataremos la cuestién en el siguiente capitulo,

Continuando con el estudio del consentimiento creemos pertinen
te hablar sobre la Teoria de los Riesgos, pues es fundamental determinar para ==
q;:ién perece la cosa, interrogante que dependerd de la época del Consentimien
to ("Ya que los contratos se perfeccionan desde el momento en que se determina

aquél, seglin nuestra Legislacidn Civil, art, 1796).

3.- Teoria de los Riesgos,
Podemos definir al Riesgo como "un acontecimiento futuro e in-
cierto no pasado, que impedird el cumplimiento de un deber o de una obliga=-

cidn y que no depende de la voluntad del que incumple". (7)

. e e e cma—
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Una vez que se realiza el acontecimiento, su consecuencia es =
que se impide el cumplimiento de un deber o de una obligacidn y con esa con—
ducta se producen dafios en el Patrimonio de otra persona; se dice enfoncés que
se ha producido el Siniestro,

El hombre por el solo hecho de vivir en sociedad, estd sujeto por
un lado a un conjunto de relaciones de diferente especie y por otro, a ser parh'c_i
pes de andlogas ﬁecesidades; y para ser satisfechas le es imperioso cumplir con=

“imperativos legales. Adn cuando se observen todos y cada uno de ellos, hay ==
fuerzas extrafias que obstruyen su cumplimiento siendo aqui donde la ley entra=
en juego para resolver los intereses patrimoniales sujetos a conflicto.

El Cédigo de 1884 nos sefialaba que la pérdida de la cosa puede
verificarse:

"I).- Pereci'endo la cosa, 2).- desapareciendo de modo que no se tenga noti==
cias de ella, o que aunque se tenga alguna, la cosa no se puede recobrar (art.
1445).

El Cddigo de 1928 en su articulo 2021 a su vez dice: "La pérdi_
da de la cosa puede verificarse: 1).- pereciendo la cosa o quedando fuera del=-
comercio, 2).= desapareciendo de modo que no se tengan noticias de ella o ~-
que aunque se tenga alguna, la cosa no se pueda recobrar,

De lo expuesto podemos deducir que es un acontecimient que ==

no depende de la voluntad, imprevisible o que siéndolo no se le puede evitar y
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que impide a una persona cumplir con un precepto legal, o con una obligacidn,
causando con ello un daio.

Lo cuestion de los Riesgos se formula asi: "Dadas las obligacio=
nes reciprocas nacidas del mismo contrato, si una de ellas se extingue porque -
una causa fortuita ha hecho imposible su ejecucidn, ¢la otra parte queda obli-
gada a ejecutar su obligacion? ... Si se decide que esta persona queda ligada=
por su obligacién, cuya ejecucién es posible, la pérdida serd para ella, porque
hard o dard alguna cosa sin recibir nada en cambio; si se decide que estd libera
da, la pérdida serd para la ofra parte. Esta alternativa, que permite arrojar la
pérdida sobre una u otro de los contratantes, e§ lo que se llama "la Cuestién de

los Riesgos". (B)

CAMPO DE APLICACION:

Borja Soriano considera ques “En los contratos bilaterales es en
el que se puede surgir propiamente hablando, el problema de los riesgos".

Gutiérrez y Gonzd ez agrega la declaracidn unilateral de Vo=
funtad y los,deberes juridicos. Podemos estudiar la Teoria de los Riesgos @ tra_
vés de las obligaciones de: 1) Dar, 2) Hacer, 3) no hacer.

1).~ "Respecto a las obligaciones bilaterales se observan cier—
fos mdximas ya sea tratdndose de obligaciones de dar, hacer o no ha;:er, asi te_

nemos como ejemplo: A),.~ Tratdndose de yn contrato con obligaciones de dar=~

. e v e ——— i e e



-60 -

cosa genérica (indeterminada) que son las que se expresan por su nimero, peso-
y medida, cuando estas se extinguen por caso fortuito o Fuerza Mayor, se apli.
ca la mixima "GEINERA NON PEREUNT {las cosas genéricas no perecen) y en-
caso'de pérdida el Deudor sigue obligado a cumplir con la obligacidn y soporta
rd los con%ecuenc ias del Caso Fortuito", (9)

2).~ Contratos con obligacidn de sefialar cosa especifica, (cosas
individualmente consideradas e indubitablemente designadas) debemos hacer la
distincidn de s7 es un conirato unilateral o bilateral y respecto a éste Gltimo si-
se trata de traslacidn de dominio & no,

Del Contrato Unilateral, si la cosa perece por causa fortuita, =
el deudor quedard liberado de su obligacidn. Si es traslativo de dominio se ==
aplica la mdxima "RES PERIT DOMINO", es decir, la cosa perece para su due_
fio, siendo este quién reporte los efectos del caso fortuito.

" El Cédigo de Napoledn consagra: "La obligacidn de entregar la
cosa es perfecta por el solo consentimiento de las partes contratantes, hace al=~
a;:reedor propietario y pone la cosa a su riesgo desde el instante en que ha debi
do ser entregada, aunque la entrega no haya sido hecha, a menos que el deudor
esté en mora de entregarla, cosa en el cual la cosa quedard a los riesgos de és=
te dltimo".

Es decir, los riesgos pasan al acreedor de la cosa en el mismo mo

mento en que se hace propietario (PLANIOL) ", (10)
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Nuestra legislacidn civil resuelve en los casos en que la obiiga;-
cidn de dar cosa cierta importe la traslacidn de la propiedad de esa cosa y se =
pierda o deteriore en poder del deudor, dando la norma siguiente: "Si lacosase pier’
de por caso fortuito o fuerza mayor, la obligacidn queda sin efecto y el duefio-
sufre la pérdida, a menos que otra cosa se haya convenido".

Si no es traslativo de dominio se aplica la mdxima: "RES PERIT _
CREDITORE" (la cosa perece para el acreedor) emenada del artfculo 2024:"El -
riesgo serd siempre de cuenta del acreedor, a menos que intervenga culpa o ne_
gligencia de la otra parte".

2).- El riesgo y el Contrato con Obligaciones de Hacer: Cada
parte reportard sus dafios si se presenta el siniestro, y el que pueda cumplir que
da liberado de hacerlo, éues su obligacidn se extingue al mismo tiempo y nece=
sariamente,

3).= EL RIESGO Y EL CONTRATO CON OBLIGACIONES DE
NO HACER: Si el obligado a no hacer, hace por caso fortuito y con ello cay
sa dafios, los soporta el que los hubiere sufrido, sin dafio y sin indemnizacién.

Hemos considerado que la Compraventa Por Correo es un contra
to entre ausentes, donde la Oferta y Aceptacidn se manifiestan por Carta. Por
el simple deseo de obligarse nacerdn un sinnimero de situaciones que deberdn -
someterse a un orden legal previamente establecido para resolverlas pero, si no

se establecen, derivardn multitud de problemas que la Teoria de los Riesgos nos
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percata de ellos, Si la Legislacidn Mexicana sigue el principio RES PERIT DO
MINO, en caso de que la cosa perezca (cosa especifica), el momento en que -
se haya perfeccionado el consentimiento cobrard suma importancia, ya que €l -
en nuestro derecho, tiene efectos traslativos de dominio, cosa que no es seme=—
jante en ofros drdenes legales que adoptan, V.Gr. el sistema de la Tradicidn.
Ante tal estado de cosas, ¢que ley se aplicard en materia de ==
riesgosy quién deberd sufrirlos?. Ademds, nos serd dificil determinar el cardc ‘

ter de acreedor y deudor, categoria imporfante para la fijacién de la Responsa=~

bilidad.

RIESGOS EN MATERIA MERCANTIL:

El articulo 337 nos sefiala que: "una vez perfeccionado el con-
trato de Compraventa, las pérdidas, dafios o menoscabos que sobrevinieron a =~
las mercaderias vendidas, serdn por cuenta del comprador, si ya le hubieren si=
c;o entregadas, real, juridica o virtualmente; y si no le hubieren sido entrega—
das de ninguna de éstas maneras, serd por cuenta del vendedor,

(El articulo 2284 del Cadigo Civil Vigente nos da el concepto=-
de lo que es entrega real, juridica y virtual, La Real consiste en la entrega =
material de la cosa vendjda, o en la entrega del titulo si se trata de un dere~~

cho, Entrega JURIDICA cuando, aln sin estar entregada materialmente la co—

sa, la ley considera recibida por el comprador, Desde el momento que el com
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prador acepte que la cosa vendida quede a su disposicidn, se tendrd por virtual-
mente recibio de ella, y el Vendedue que la conserve en su poder solo tendrd —
los derechos y obligaciones de un depositario).

Podemos distinguir dos situaciones segin que la cosa haya sido -
entregada o no al comprador, En el primer caso, perfecto el Contrato de Com
praventa y entregada por cualquier forma la cosa al comprador, los riesgos serdn
para éste, el vendedor quedard como simple depositario.

Si no han sido entregadas al Comprador se distinguen asi mismo=
dos situaciones:
1).= sison cosas indeterminadas nos remitimos a lo dicho en la legislacidn ci -

vil citada en pdginas anteriores.

i 2).~ si son determinables, igualmente (art. 2017 del Cadigo Civil).
La dectrina ha tratado de resolver o unificar un criterio respec-

to al tema de los riesgos, mismo que transcribiremos en pdginas posteriores.,

{ 4.= Los Vicios de la Voluntad,

Se puede entender por vicio: "la realizacién incompleta en ===
cualquiera de los elementos de esencia de una institucién®,

El Cédigo Civil considera como vicios al ERROR, la VIOLEN=--
CIA y el DOLO y dispone: "que no serd valido si ha sido dado, arrancado o ~

sorprendido en esas respectivas circunstancias.
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“En el Derecho Romano consideraron que el error no es vicio ==
del consentimiento: el error excluye ol consentimiento, Donde hay error no =
hay consentimiento y no es que esté viciado; es que falta el consenﬁmiénto mis
mo". (12) }

Borja Soriano nos dice que "el error es uno creencia no confor—
me con la verdad, unlestado psicolégico en discordancia con la realidad objeti
va; una nocidn falsa.

Lo ignorancia es la ausencia de toda nocidn, pero en derecho =
los efectos de la ignorancia son en general los mismos que los del error, (13)

El ERROR puede tener diferentes escalas de gravedad, siendo ==
sus efectos juridicos pues, distintos. Al través de nuestra legislacion descubri.
mos tres tipos: " DE HECHO, DE DERECHO y DE CALCULO", (14)

“EL ERROR DE HECHO" puede presentar tres grados de grave=—
dad, ya sea que impida la formacidn del contrato, ya que lo haga simplemente
anulable, yo que carezca de influencia sobre él; denomindndose respectivamen
te: ERROR OBSTACULO INEXISTENTE, ERROR NULIDAD y ERROR INDIFEREN
TE.

"Habrd ERROR OBSTACULO cuando el consentimiento es apa==
rente ya sea que exista el error sobre la naturaleza del contrato ya sobre la ===

identidad del objeto haciendo que el contrato sea inexistente por falta de obje

to". (15)
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ERROR NULIDAD: No impide la formacién del consentimiento =
pero no abstante ello, le permite pedir a quién en el incurrié o a ambos la anu_
lacién del contrato,

ERROR INDIFERENTE: Recae sobre cualidades secundarias del-
objeto sobre motivos no determinantes de la voluntad. Este error no invalida el
contrato porque la Ley no dispone que produzca su nulidad.

ERROR DE DERECHO: .

Nuestro cédigo civil (art. 1813) habla de €l donde considera que
el contrato se anula cuando el error recae sobre el fin o motivo que impulso ef-
acto,

Al referirse nuestra legisiacion a esta clase de error invarigble=
mente se refiere no ol error del derecho objetivo, si no que tiene que haberse -
referido al Derecho Subjetivo, es decir, al Derecho adquirido por una de las ==
partes de acuerdo con la Ley,

“El Cdigo de 1884 en su articulo 1296 nos decia que el error de
derecho no anula el contrato, Gnicamente los admitia sobre hechos materiales, =
errores sobre las circunstancias, sobre el motivo del contrato, pero con el con=
cepto de hechos materiales, y no admitia errores sobre la interpretacidn o el co
nocimiento juridico considerando’quizd que todo el mundo debe conocer la --~
Ley". (16)

Ya nuestro C8digo Civil vigente comprendid a ambos errores ==

- - - = - - - e = - e smm e e
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considerando quizd que la presuncidn de que todo el mundo conoce el derecho-
es falsa,

Sobre el error de CALCULO la Ley no anula la operacidn, pero
si da lugar a una rectificacidn.

Continuando con los vicios del consentimiento, nos habremos de
referir al Dolo y a la Mala Fé.

El articulo 1815 nos da el concepto de ambas figuras: "Se entien
de por dolo en los contratos cualquiera sugestidn o artificio que se emplee para=
inducir a error o mantener en €l a alguno de los contratantes; y por Mala Fé la-
disimulacidn del error de uno de los contratantes, una vez conocido".

"Por su definicidn encontramos dos aspectos distintos en ambas -
figuras que se observaban también en el pdrrafo dnico del articulo 663 del Cadi
go Portuguéz del cudl“fué traducido a nuestro texto legal: 1).~ el dolo y I.o ma
lo f& tienen los mismos efectos juridicos distinguiéndose apenas en que el Dolo=
por decirlo as{ es activo y la mala fe pasiva™. (17)

La Mala fé es pues el aspecto negativo del dolo en cuantoa ==
que no se realizan actos positivos, maquinaciones o artificios sino que es una -
simple disimulacidn del error una vez conocido, pero que anula también el con
trato, lo mismo que el dolo,

Respecto a éste Gltimo, se le considera como una simple causal-

de error provocado, no de una manera fortuita sino por actos volitivos de una=
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de las partes o de terceros sabiéndolo aquélla,

Desde el Derecho Romano se clasificaba al dolo en dos grandes-
categorias que adn subsisten: 1).- Dolo bueno y 2).~ Dolo Malo. El primero~
son las consideraciones o artificios mds o menos hdbiles de que se vale una per-
sona para llevar a otra a la celebracidn del contrato sin que medie engafio Q -
amenaza alguna, V.gr. "la actividad de ciertos comerciantes (Merolicos) que -
en la via piblico hacen alabanza de sus productos.  El segundo serén las ma -
quinaciones o artificios empleados para inducir al error y que determinon a la -
persona para dar su voluntad y celebrar el contrato,

En lo Doctrina se hace una distincién sobre el Dolo Malo, pu=-
diendo ser: 1) Prinéipul que es determinante de la voluntad para la celebracion
del contrato y que de no haber mediud.o los artificios y maquinaciones no se hy
biera celebrado el contrato, 2) Incidental donde a pesar de concurrir aquellos
(fos artificios y maquinaciones) no influyen en la decisién de obligarse pero si=
trae como consecuencia obligaciones mds onerosas.

"En el primer caso procede la nulidad del acto, en el segundo-
por razones de equidad, la victima tendrd derecho a pedir la diferencia de pre
cio que resultd del engafic”, (18)

VIOLENCIA O INTIMIDACION:

"El contrato serd nulo cuanda intervenga esta agravante, yo sea

por parte de alguno de los confratantes, ya un tercero interesado o no en el con
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fuerza fisica para exigir del otro la ejecucidn de un acto, 2).- La Moral, co~-
mo serian las amenazas trayendo aparejado el temor y como consecuencia la rea
lizacin & no de un acto,

"Ahora bien, hay femor que no vicia el acto como serfa el reve
rencial o sea el miedo de desagradar a los personas o quienes se debe sumisidn -
y respeto, o bien la advertencia de ejercicio de un derecho contra otra si no ~
realiza determinado acto®. (21)

En el dmbito del Derecho Internacional Privado y "con la reser-
va siempre del orden Pdblico, los vicios del conseﬁfimiento han sido regidos por
la ley a la cudl se sometieron las partes lo que no puede dejar de causar asom~=
bro, todo contrato en efecto supone un consentimiento y si este no ha sido vdli
do ¢cémo someter la validéz del consentimiento o una ley que las partes no po.
dian adoptar mds que emitiendo un consentimiento vilido? hay pues aquflun -
circulo vicioso", (22)

Nos parece que a la luz de la autonomia de la voluntad si es ~
posible que las partes puedan adoptar un orden legal pora regular los vicios del
consentimiento, Pero donde la adopcidn legal de una ley revestird dificultad,

serd cuando aquellas no hayan manifestado su adhesién a un orden legal sobre ~

todo, tratdndose de una compraventa por Correo Internacional dadas las contro

versias que suscita la época del perfeccionamiento del contrato que dependerd~

del sistema legal del pais al que pertenecen los contratantes,
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Con esto damos por terminado este breve estudio sobre la forma
cién del consentimiento en el orden contractual mexicano pasando a analizar =

los criterios que sobre lo mismo se observan en algunas legislaciones y que serd-

motivo de nuestro siguiente capitulo.
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CAPITULO tHi
PROBLEMATICA JURIDCA DE LA COMPRA-VENTA POR CORREO.

1.= Consideméiones Generules,

Podemos definir la Compra=venta por Correo, en Derecho Inter-
nacional Privado, como el acuerdo de dos o mds personas que se encuentran sy=
jetadas a 6.rdenes juridicas distintas y que para lograr el contrato emplean el cg
rreo para manifestar su voluntad .

De éste concepto podemos deducir que los contratantes se en==-=
cuentran bajo la Soberania de distintos paises y como consecuencia bajo Dere==
cho diferente.

En los contratos por Correspondencia en el sistema federal Mexi_
cano, el problema no se presenta qsf, pues todos los Estados de la Federacion ~
han adoptado el sistema de la Recepcidn y como consecuencia estamos ante la =
presencia de normas juridicas uniformes y por fanto deben aplicarse a todas las=
relaciones idru'dicas que tengan lugar entre los particulares domiciliados en dis=
tirﬁos Estados de la Repdblica. Es decir, en cuanto al lugar y al momento en -
que se perfeccionan los contratos existe un sistema uniforme.

Pero en el campo de Srdenes Juridicas no Mexicanas sucede todo

lo contrario, y el problema se presenta sumamente complejo por las consecuen-
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cias legales que pueden resultar, dadas las legislaciones dispares de cada uno ~
de los paises a que pertenecen los contratantes, salvo, que previamente se ha—
yan celebrado convenios entre los mismos a los que pertenecen aquellos y huyém
dilucidado la naturaleza del acto que es materia del contrato de una manera sa
tisfactoria uniformando sus legislaciones, siempre que estas admitan, como en su

mayoria lo hacen la soberania de la voluntad,

"Y asMiguel Arjona nos dice que las opiniones de los fratadistas,
el Derecho Positivo y las decisiones de los Tribunales estdn en completo de
sacuerdo cuando trata de saber en que momento se perfecciona una convencidn
celebr;:da entre ausentes tratdndose de unContrato Concluido por Corresponden
cia". (1)

Visto de esta manera, pasaremos a sefialar las distintas opinio=-
nes de algunos tratadistas sobre el momento en que el Contrato queda perfeccio |

nado comenzando con ALBERTO G, ARCE que en su obra de Derecho Internacio

“nal Privado hace alusién a lo siguiente: “Hemos considerado la Forma de los ==

Contratos entre presentes de tal modo que la Oferta y la aceptacidn se hacen =
prdcticamente en el mismo acto y por lo tanto en ese momento queda formado el
contrato y para los problemas del Derecho Internacional Privado ese es el lugar
de conclusién del Contrato a que hay que referirse. Sin embargo como no siem
pre el proponente y el aceptante estdn presentes y la oferta puede hacerse en -

3 -
un pais y aceptarse en otro, se pregunta en cualquiera de los dos, en cudl se ha
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formado o concluido el contrato, Para resolver este problema existen dos teo=-
rfas: La de lo "RECEPCION" y la de la "lNFOéMAClON ",

Segun la primera, si el proponente que reside en MEXICO, ha ~
hecho oferta al que reside en PARIS, al aceptar éste y dar a conocer su acepta.
cién por Correa el Contrato es concluido en el lugar en que se did esa acepta—
cién, osea en Parfs,

Para la segunda, el Contrato se forma o concluye hasta que el -
proponente ha sido informado de que su oferta fué aceptada.

Y continua diciendo el autor citado que estas teorias se defien_
den cdn calor por sus partidarios y a ninguno le faltan buenas razones para con_
siderar una mejor que la ofra, pues si en cuanto a la Recepcidn se dice que la =
Carfa (6 Telegrama o mensaje telefénico) hace los veces del Proponente tal y —
como si estyviera en persona y que en ese concepto no es dudoso que la forma o
conclusién del Contrato se hard en el momento que se acepta, los partidarios de
la Doctrina de lo Informacidn consideran que hay mucha diferencia entre lo co-
municacidn Verbal y la que se haga en cualquier otra forma y que, por lo mismo,
hay que considerar que es precisamente el que ha recibido la Oferta el que por
medio que se comunique .con el Proponente se hace presente y se considera como
si estyviere en el lugar en que estd el proponente, por lo que no es dudoso que=~
considerando a uno o a ofro presentes en el mismo lugar, el contrato debe con_

siderarse como concluido en ese lugar”. (2)
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En teorfa el fendmeno se puede observar en distintos dngulos , =
Cuando las legislaciones de los diversos Estados admiten una u otra de las teo—
rfas dichas, el conflicto que surge cuando la Legislacidn es diferente no puede
resolverse porque en el caso prdctico que antes apuntamos, segdn o Doctring =
de la Recepcidn el Contrato ha quedado formalizado en Parfs y segin la Doctri
na de la Informacidn el Contrato se ha celebrado en México., De la admisidn
de una o de otra Ciudad como lugar de celebracién del Contrato, surgirdn mul_
titud de cuestiones secundarias respecto de competencia de ley aplicable y de -
Jueces, competencia que segin las legislaciones pueden tener también otras my
chas fuentes posibles, como son los del lugar de la entrega o del lugar sefialado
para el pago, Cualquiera que sea el medio que se emplee para hacer la Oferta
o la Aceptacidn (Correo, telefénica, radio) las teorfas son las mismas y las con=
secuencias iguales",

Como podemos ver, el problema se ;.:resentcx interesante por el =
Conflicto de Leyes imperantes y por no existir uniformacidn Legislativa y ese es
el objeto de nuestro trabajo: Desentrafiar la norma o Normas aplicables al caso

concreto, ’

2.~ Diversas doctrinas sobre el perfeccionamiento del contexto en Derecho in~

ternacional Privado,

Afirmando lo anterior CHESCHIRE en su obra de Derecho Interna



cional Privado nos dice "lo esencial en la creacidn o validéz de un contrato es
el que los partes hayan llegado a un acuerdo. Deberd por tanto existir un acto
consensual es decir, una Oferta y una aceptacidn, pero afirma ¢ Qué es una y~
otra? . Es un asunto de Leyes y por fanto la contestacidn puede variar segiin el
sistema legal que es escogido para gobernar el asunto, tomando en cuenta el eri
terio para que exista un acuerdo completo no es el mismo en todas portes,
Algunos sistemas tienen un punto de vista contrario a la Ley In-
glesa sobre todo desde el punto de visto del momento en el cual una aceptacidn
se hace efectiva e irrevocable., Sobre esto nos habla de tres sistemas o seguir:
A).~ LA EXPEDICION POR CORREO: Es muy usual en las Leyes Comunes de -
los Pafses, En concreto bastard que se envie por Correo la aceptacidn objeto~
del Convenio®, para que exista tdcitamente la aceptacidn independientemente
de si la recibe el Oferente”,
B).~ TEORIA DE LA RECEPCION: Considera que no hay acuerdo hasta que la =

aceptacidn es recibida.,

C).~ TEORIA DEL CONOCIMIENTO: La cual requiere que la aceptacidn debe

rd ser del conacimiento del Oferente”.

Cabe aqui también el ejemplo que sefialamos y que consignaba =
en pdginas anteriores volviéndonos a preguntar: ¢ Por cudl Ley se resolverd el -
asunto? ,

"Manuel Arjona en su obra de Derecho Internacional Privado --
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nos propone una solucidn basada o con apego a los sistemas sefialados por los ==
dos autores antes mencionados. Se pregunta: ";En que momento se perfeccio=
na una Convencidn celebrada entre ausentes tratdndose de un Contrato celeb!-q_
do por Correspondencia? y dice ademds que "La importancia de éstos sistemas =
se pone de manifiesto cuando se trata de determinar la Ley que ha de regir los =
efectos de las Convenciones celebradas entre ausentes..,

Decir como muchos, que es menester seguir las disposiciones de
la "LEX LOCI CONTRACTUS ", es caer en un circulo vicioso, porque justamen_
te lo que se va buscando es fijar el lugar donde dichos contratos se perfeccio==
nan. El criterio mds aceptable continua, es que como el contrato entre ausen
tes se forma fuera del dominio de la AUTONOMIA INDIVIDUAL, correSponde-.
a los Tribunales fijar el lugar de acuerdo con las disposiciones establecidas por-
la "Lex Fori".

Ahora bien, el Tratado de Montevideo ordena que la "Perfeccidn
de los Contratos Celebrados por Correspondencia (omandatario) se rige por la -
Ley del Lugar del cud! partié la Oferta". 4

Como podremos damos cuenta, tanto el autor como el Tratado -
nos orientan en el sentido de cudl debe ser la finiquitacién del tema a tratar, =
Sin embargo es menester analizar ciertas doctrinas tales como la autonomia de -
la voluntad, a la que. hicimos referencia. La Lex Loci Contractus, la Lex Loci

Soluctions y otras que de seguro nos arrojaron luz sobre el objeto a tratar y que
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serd tema de nuestro siguiente inciso.

"VICTOR N, ROMERO DEL PRADQ, en su obra de Derecho In_
ternacional Privado se inclina por el sistema de la Aceptacidn, a continuacidn
critica el sistema de que el Contrato queda perfeccionado por la Legislacion --
del pais del cudl partid la Oferta haciendo los partidarios de ésta tesis las si--
guientes consideraciones:

"De la misma manera que la oferta no obliga al solicitante, sino
cuando tiene conocimiento de ella la persona a quién es dirigida, asi también -
la aceptacién no vincula al que la da, sino desde que la otra parte ha sido in—
formada regularmente .

Entre presentes la Convencidn supone por una parte: Oferta re=
cibida por la persona a quién es hecha, y por la otra, Aceptacidn recibida por
el Proponente; entonces y solo entonces se produce el concurso de Voluntades.,
No seria posible que las cosas sucedieran de otra manera cuando el Contrato se
realiza entre ausentes y por Correspondencia, La Carta llegada a su destino =
reemplaza la Audicidn, Al recibir la que le transmite la Oferta se supone que
el aceptante ha escuchado al autor de aquella y al recibir el aviso de Acepta=--
cidn se considera que el segundo ha oido al aceptante mismo; pero mientras este
aviso no llega, las voluntades no han coincidido y no hay contrato. De aqui =
se sigue que el contrato se ha formado y la Obligacién nacido en el Iugdr en —

que el oferente conoce la aceptacidn, es decir, ordinariamente en el lugar de-

PRTES w
MY
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la partida de la Oferta. Se agrega que nada es mds razonable que aplicar al=
Contrato la Ley del lugar de la Oferta, interpretando la Voluntad de las partes,
En efecto, el que propone el negacio fija sus condiciones y las fija refiriéndose
a su Ley Personal y no a la Ley del aceptante, que no tiene motivo para cono-
cer; el aceptante se limita a admitir las condiciones tal como le son hechas: al
aceptarlas se somete a la ley de que depende el Ofertante".

A continuacidn, el autor sefialado hace constar su inconformi==
dad sobre el momento de la perfeccidn del contrato que arriba se enumera pues=
como dice al principio de su cita "Considera que el acuerdo de voluntades tie-

x4 [ . ol
ne lugar en el momento de la aceptacidn y que no serd necesario el arribo del -
aviso escrito que en retorno recibird el Oferente para que quede concertado el~
Contrato, bastando exclusivamente la simple expedicidn del mismo. Es decir, -
el . . « v L34
el contrato quedara perfeccionado con la simple remision de la aceptacion y re
gulado juridicamente en el pais de donde parta ésta". (5)

Los razonamientos esbozados por los distintos jurisconsu ltos so=
bre el tema que se trata, nos confirma la division de criterio con que se preten
de solucionar, enfocdndose unos por el sistema de recepcidn, ya por la acepta=-

.,
cion, efc,

Nos seria interesante ahora mostrar el pensamiento de Savigny =

dado el prestigio de que goza en el dmbito juridico y que en referencia a nues=-

tro trabajo nos manifiesta: "tres cuestiones encierra este caso, por mds que la =
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mayor parte de los autores no las hayan distinguido: ¢Ddnde se ha verificado =
el Contrato? ., ¢Dénde reside la Jurisdiccién?. ¢Dénde el Derecho Local?.

"Respecto a la primera cuestidn, no dudo en contestar que el —

lugar del contrato es aquél en que se ha recibido la Primera Carta, y se ha ex= S

pedido la respuesta afirmativa, pues en este lugar se ha expresado el acuerdo -
de voluntades. El que ha escrito la primera Carta se supone, pues, haberse ==
transportado a la'residencia de la otra parte y haber obtenido allf sy consenti=-
miento",

Es aparentemente convincente el argumento, sin embargo, se le
hace la objecién de que la respuesta afirmativa podia ser retirada antes de Ile=
gar a su destino o ser anulada por una declaracién contraria; de modo que el ==
contrato no se perfecciona sino en el lugar en que el expedidpr de la primera -
carta reciba la contestacion y conoce el consentimiento de la otra parte,

Pasando a la segunda cuestion: ¢Dénde se coloca la Jurisdic==—
cién de la obligacién cuando el contrato sé verifica por correspondencia? . Se-
podria pretender contestar por analogia, en el lugar en que se ha recibido lo ~
Primera Carta y se ha expedido la respuesta afirmativa.

Tc:mpo;:o esto es admisible, pues consideran que el expedidor de
la primera carta puede a lo mds, ser asimilado a un viajero; puede aplicarse la-
presuncidn de haber establecido una re;idencia permanente en el domicilio de=-

la otra parte y encontrarse de este modo sometido a la Jurisdiccion de ‘la Locali
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dad. El contrato realizado por medio de la Correspondencia debe considerarse
por cada una de las partes como hecho en su domicilio, y como sometido a la ju
risdiccidn especial de la obligacidn en sf; sin embargo, si el contrato designaba

un lugar de ejecucidn, la jurisdiccion de la obligacién se encontraria determina

da por éste hecho".
"Frente a las Teorias de la Informacidn y la Declaracidn se de—
claro otra: "Aplican la Ley que rija allf donde se situé el elemento prepon—

derante en el contrato,  Pero, ;cudl serd el elemento preponderante en el ==

contrato entre ausentes y por correspondencia?. "Se dice que es el oferente -
ya que al formular la Oferfa tendria presente su propia ley y el aceptante al ==
aquiescer tendria presente que el oferente formulaba su propuesta teniendo pre=
sente la Ley de ‘su pais. Pero esta regla reconoce dos excepciones: Primero: =
si Oferente y aceptante, ocasionalmente ausentes, fienen.el domicilio en e| ==
mismo pafs, habrd que considerar como aplicable la ley domiciliaria comdn, Se
gundo: Si el domicilio de uno coincide con la Nacionalidad del otro, se apli~
card ésta ley coincidente". (6)

"En Derecho Espaiiol encontramos un regimen distinto para los =
contratos civiles y los mercantiles, Segin el Art, 1262 del Cédigo Civil, la -
aceptacidn hecha por carta no obliga al que hizo la oferta, sino desde que lle=

g6 a su conocimiento, El contrato, en tal caso, se presume celebrado en el |u

gar en que se hizo la oferta. Un sistema distinto es el establecido por el Art.



54 del Cédigo de Comercio, segin el cudl los contratas que se celebren por co
rrespondencia quedardn perfeccionados desde que se conteste aceptando la pro_
puesta a las condiciones con que ésta fuere modificada®, (7)

Continuando con el estudio doctrinario de nuestro tema, nos es-
grato presentar el estudio de un Jurisconsulto Mexicano.

Encomiable ha sido la obra del Maestro Jorge Barrera Graf. "La
Reglamentacidn Uniforme de las Compraventas Internacionales de Mercaderias",
En la cudl nos ilustra sobre la formacidn de los contratos en el aspecto que nos=
interesa transcribiéndonos el contenido de la Conferencia de la Haya de abril -
de 1964 donde nacieron dos Convenciones: una relativa a la Ley Uniforme sobre
venta de las Mercaderias; la otra, referente a una Ley Uniforme sobre la forma_
cion de Contratos para la Venta Internacional de Mercaderias, siendo la Gltima
citada la que consignaremos en éste trabajo por las miltiples disposiciones que-
sobre la Oferta se sefialan, y a continuacidn nos dice: "Si nada establece expre
samente la Convencién sobre el momento de Perfeccidn del Contrato, si dispo—
ne, en cambio, en cuanto a la Oferta, que ella solo obliga a su autor "Hasta =
que haya sido enviada o despachada su aceptacion {art. 50. pdrrafos Iro. y 20.)
y en cuanto a la aceptacidn, que ella consiste, "en una declaracidn comunica_
da por cualquier medio al Oferente” (art, 60.) y que la expresidn "ser comuni_
cada" significa "ser enfregada en la direccidn de la persona a quién la comuni

cacidn se dirige” (art. 12). Subrepticiamente, en consecuencia, se mantuvo-
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el sistema de la recepcidn, porque si la revocacidn de la Oferta puede hacerse
en cualquier momento anterior a la comunicacidn de la aceptacidn, si esta con
siste en la declaracidn que se comunica por cualquier medio, y la comunica===
cidn requiere ser entregada en la direccidn del oferente, es porque el proyecto
de La Haya considera que a partir de dicha entrega o recepcién se ha perfeccio
nado el contrato, es decir, que al momento de recibir la Oferta, se da el acuer
do de voluntades, y consecuénremenre, que a partir de entonces, existe legal=
mente el Contrato",

El Consejo de Ayuda Econdmica Mutua, Convencidn de Varso-~
via de 1957, entre los paises europeos de economia planificada, socialista y co
munista, en las condiciones generales de entrega de mercancias entre los orga=
nismos de Comercio Exterior de los Pafses miembros del Consejo para la Ayuda -
Econdmica Mutua, condiciones generales de 1958, adoptb el Sisfem:;: del Cono-~
cimiento de la Aceptacidn. En el Capftulo de Procedimiento para la formacién
del Contrato en su articulo primero, nos dice: "Se considerard haberse celebra-
do un Contrato en el momento en que se ha firmado por las dos partes; pero si se
celebra por partes que estén alejadas una de la otra, en el momento en que la =
parte queda la orden recibe la notificacién de la Confirmacion de ésta o en el-
momento en que el oferente reciba notificacién de la Aceptacidn de la Oferta,

si no se indica dicho plazo en ia Oferta, dentro de los treinta dias a partir de =

la fecha del envio de ésta,
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La orden y la Oferta, asi’ como la Confirmacién de la orden o la
aceptacién de la Oferta serdn vdlidas con la condicién de que se emitan por es
crito, Se entenderd que en lc; forma escrita se comprenden telegramas y 'comu-
nicaciones por teléfono. Las ofertas, adiciones y cambios del contrato, se te

vardn a cabo siguiendo el mismo procedimiento". (8)

As{ pues, analizando las diversas posturas adoptadas por fos dis~
tintos pafses y autores vemos que el Sistema de la Recepcidn goza de relativa =
preferencia y que por tanto no existe yniformidad sobre el momento de la Per=~
feccidn del Contrato, siendo de lamentarse dado los problemas legales que re=~
presenta esta situacidn con sus consabidas consecuencias.

Si los paises han asimilado distintos sistemas, serd natural que =
cefiendan el propio con detrimento de las ‘relaciones internacionales y del Co=
mercio en General, De ésta forma de actuar nos vemos precisados a exponer—
la conducta a seguir de ellos respecto a lo manera de como se realizard la Con-
jugacidn de Voluntades para la formacidn del contrato, si, por ejemplo, en =
México hemos aceptado el sistema de la Recepcidn y en Francia, se forma con=
la simple aceptacidn.

Podemos ilustrar esto Glitimo para hacerlo mds asequible: si cele=
bramos una Compraventa por Correo entre nacionales de ambos paises siendo del

nuestro de donde emana la Oferta y el segundo donde se acepta no llegando es=~

ta aceptacidn a conocimiento del Oferente (de México); ¢ Podrd reclamar in--



cumplimiento el aceptante radicado en Francia, basado en que el sistema de su
pafs asi lo protege?. Pero, el mexicano podrd asi mismo exceptuarse porque
su legislacién se orienta de manera distinta?. Naturalmente que ambos han —
actuado conforme a su derecho y siendo as{, serd dificil que prospere una ac —
cidn pues, ¢qué Ley regulard el asunto? .

| Como primera solucién, creemos, serd la imperiosa necesidad de
celebrar Tratados Internacionales, pues de ésta manera se recurrird a una Ley -

Suprema aprobada por los paises signatarios uniformando las materias objeto del

Tratado,

3.= Doctrinas sobre la Ley Aplicable,

"De acverdo con el principio de la Autonomia de la Voluntad -
de las partes, ellas son libres para celebrar o no contratos, y al celebrarlos ===
obran libremente y sobre un pie de igualdad, poniéndose de acuerdo unos con—
tratantes con otros, fijando los términos del contrato, determinando su objeto, =
etc.". (9)

Trasladando este aspecto al Derecho Internacional Privado. ¢ Po
drdn las partes acogerse libremente a la ley que mds les convenga para regir el
acto y fijar los términos y condiciones que asi mismo crean mejor o existirdn ==
principios o disposiciones legales a las que habrd que observar?.

Nuestro Cédigo Civil Vigente en su artfculo 60, nos marca la =




primera limitacion: "La voluntad de los particulares no puede eximir de la obser
vancia de la Ley, ni alterar ni modificarla, solo pueden renunéiarse los Dere«
chos Privados que no afecten directamente al interés pdblico, cuando la renun=
cia no perjudique derechos de Terceros.

Esto significa que las partes podrdn consagrar en los contratos to
do aquello que no sea contrario a la ley o que siéndolo, ésta no sea de interés=
pdblico, sino supletorio de la voluntad de las partes.

"El Dr. SANCHEZ DE BUSTAMANTE nos ofrece una nocién cla
ra y perfecta de esta regla de la autonomia de la voluntad a la que designa con
el nombre de Autarquia Personal. En su clasificacién tripartita de Leyes, asig
na un amplisimo margen a las leyes Potestativas o de orden Privado en que el —
Estado cede su lugar a la voluntad expresa, presunta & Tdcita de las partes y de
terminan por ella y para ellas las normas a que ha de sujetarse la Relacién Jurl
dica. Estos preceptos que manifiestan la forma juridica que adopta con mds fre
cuencia la autarquia Personal en materia que no afecta a los intereses colecti—
vos del Estado ni a sus deberes substanciales de Proteccidn individual, son, di=
ce el ilystre Codificador del Derecho Intemacional Privado, el campo propio =
donde se ejercita esa autonomia de la Voluntad, ese derecho que tienen las per
sonas para regular a su arbitrio ciérto ndmero de relaciones juridicas, Advier-

te el catedrdtico cubano el crecimiento de la esfera de accién intemacional ~-
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del hombre, las necesidades crecientes de reconocer eficacia a sus actos volun=~
tarios, permitiéndole, dentro de los imites de Orden Pdblico, la eleccién o lo-
¥4 . . * . .
creacidn de sus derechos y que esa eficacia que a sus actos licitos se atribuye -
en el interior del Estado no se pierda en el orden Internacional.” (10)
Antes de continuar creemos necesario hacer un paréntesis para -
explicar las causas por las cudles el Estado interviene en las actividades de sus-

gobernados sobre todo en lo relacionado a sus actuaciones contractuales, bajo-

la doctrina de la autonomia de la Voluntad.

"Colin y Capitant y Julliot de la Morandiere al respecto nos di_
cen: "el principio de la autonomia de la voluntad ha tenido su apogeo en el si.
glo XIX con el triunfo de las ideas individualistas y liberales. La reaccidn ha
venido después. Las teorios sociales, en favor en nuestros dias, han ejercita—
do su influencia sobre la materia de las obligaciones, como sobre las otras par-
tes del Derecho. Esta influencia se ha traducido por una triple manera: 1o, --
Desde luego por la imporiancia mayor concedida a los intereses colectivos al =
lado de los intereses puramente individuales. 20.~ En seguida por ciertorrena_
cimiento del Formalismo. 30.~ En fin, por un desarrollo mds y mds considerable
de las leyes imperativas de orden piblico que vienen a restringir en el fondo, la
libertad de los contratantes. Habiendo muy a menudo terminado la libre compe

tencia en el aplastamiento del débil al mds fuerte; el Estado ha debido interve-

nir, lo ha hecho para tratar de hacer reinar mds justicia social en las relaciones
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contractuales entre vendedores y compradores, entre propietarios y arrendata —
rios, entre patrones y obreros, entre aseguradores y asegurados, etc. Su inter—
vencidn, primero excepcional, tiende a convertirse en la regla. A la econo--
mia liberal se sustituye actualmente por todas partes una economia dirigida, El
Estado es inducido, pues, a trazar los cuadros, mds o menos rigidos, dentro de-
los cuales, solo se podrd ejercer la libertad contractual. Los precios de los ar.
ticulos de consumo y de los servicios tienden a ser fijados imperativamente, el-
ndmero de las materias disponibles es fijado limitativamente, algunas veces es—
impuesta la persona con la cudl se puede contratar, cierto nimero de contratos~
estd prohibido formalmente. No se puede preveer en donde se detendrd esta =
evolucidn que las circunstancias actuales nos imponen.  El derecho de las obli.
gaciones no conservard menos un interés de primer orden.  Por grande que sea=
la empresa del Estado, no puede ser completa: Un sector deberd ser abandona
doa la libertad de los particulares, una parte importante de la produccién y la
reparticidn de las riquezas deberd ser dejada a la iniciativa privada y al contra
to". (11)

Haciendo entonces un somero examen de lo expuesto, vemos que
el Estado en sy aspecto interno se ha inclinado a regular ciertas materias que -
quedan bajo su estricto control y otras que deja en manos de los particulares, --
Las primeras toman el nombre de leyes imperativas y las segundas facultativas =

(potestativas). -
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Niboyet nos ratifica la necesidad de hacer una distincidn de es~
tas en el orden internacional “pues por un lado nos dice: la tesis admitida por =

la jurisprudencia conduce a reconocer que las leyes imperativas en derecho in-

terno no conservan este caracter en derecho internacional; y por otro varios au

tores opinan lo contrario arguyendo su validez en el dmbito interestatal, Este-

autor se adhiere al Gltimo criterio apuntalando que "para que la libertod de es-

tipulaciones pueda actuar es preciso que no exista ley impemtiva‘sobre la cues~
tidn de que se trate: la voluntad no puede crear derecho en contra de la ley, =
Las leyes que son imperativas en derecho interno, deben continuar siéndolo, -~
sin ninguna excepcion, ‘en derecho internacional”.

Debemos entender por leyes imperativas aquellas que obligan en

todo caso a los particulares independientemente de su voluntad. Siendo de es

~ ta manera, si el chjeto del contrato encuadra dentro del presupuesto legal abs=

hﬁcto de la norma imperativa no podrd dar nacimiento a una obligacién por ir=
en contra del tenor de una ley prohibitiva,

A contrario sensu, todas aquellas que puedan dejar de aplicarse
por voluntad expresa de las partes, toman el nombre de leyes facultativas, pu—
diendo estas ser susceptibles de no observarse y remitirse por tanto las partes a=
otro orden legal para la regulacién de su voluntad convencional de ser asinece

sario o por convenir mejor a sus intereses.

Nibdyet critica la doctrina de lo autonomia de la voluntad ===
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"pues confunden, dice, este concepto con el de la libertad de estipulaciones y
que no han tomado en cuenta esta verdad primordial: que la libertad de las par |
tes no es nunca superior ni siquiera paralela a la ley, debiendo siempre actuar=
dentro del circulo admitido por la legislacidn competente, Asf, en derecho in
terno es evidente que la libertad de estipulaciones no puede nunca ejercerse ~=
contra la ley. Ya se trate de un contrato o de un testamento la voluntad de ==
los interesados ha de respetarla.  De esta manera por ejemplo: nadie puede dis_
poner de sus bienes en provecho de una persona de su eleccidn si la ley los re—
+serva para los parientes, Concluye que la voluntad no puede hacer en derecho
interno tampoco puede reqlizarlo en derecho internacional™, "En este (ltimo~
aspecto las cosas acontecen en la misma forma. La voluntad de los contratan=
tes no estd elevada al rango de poder soberano autdnomo paralelo al del legis~
lador; los partes no tienen mds que una cierta libertad para estipular dentro de-
los lfmites fijados por la ley competente, y cuando utilizan dicha libertad, ac-
tuan dentro de los lfmites de la misma. En suma, las partes no tienen nunca la
menor autonomia si entendemos por esta, la facultad de elegir una ley compe=-
tente; no tienen que resolver por si misma un conflicto de leyes, La kley extran
jera no interviene mds que en calidad de derecho material y no a titulo de de-
recho internacional”, (13)
Continuando con el estudio de esta doctrina, la enfocaremos ==

ahora bujo la éjida del pensamiento alemdn, Martin Wolff en su interesante -
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obra, nos orienta en el sentido de "que las partes no pueden determinar arbitra=~
riomente el derecho a que deba someterse su contrato,  Su facultad se limita a

elegir entre aquellas ordenaciones juridicas que pueden tenerse en cuenta como

- sede de la relacidn contractual: solo podrd declararse centro de gravedad de un

contrato el que pueda hacgrlo en virtud de los circunstancias, Para ello debe-
rdn tener en cuenta, ante todo, las siguientes: Lugar de celebracidn. Lugar de
cumplimiento. Lla circunstancia de que un contrato se apoye juridica o economi
camente en otra, etc.". (14)

Del lugar de celebracién nos lo ilustra con un ejemplo: "si dos- -
alemanes celebran un contrato encontrdndose en Parfs, pueden someter el con—
trato al derecho francés, aun cuando estipulen que el lugar de cumplimiento se
rd Berlin, o pesar de que seria mds [dgico hallar el punto de gravedad en Alema
nia, Puede haber un marcado interés en estipular la aplicacidn del derecho -~

francés; as{ sucederd cuando los contratantes se ha yan asesorado, para la cele-

~bracidn, de abogados franceces, que habrdn formulado el contrato tomando co-

mo base el derecho francés, y por lo fanto no pudieron prever en aquel momen
to las partes inexpertas juridicamente las consecuencias a que acaso daria lugar
mds adelante la aplicacidn del derecho alemdn, Pero las partes no necesitan =
. N ., . ” . . L4 >’
exponer al juez que existia un interés inconcreto, si mds tarde se producia un =
litigio sobre el derecho aplicable; deberd ser bastante, que tal interés pueda =

existic". (10)
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Del lugar de cumplimiento. Para el derecho internacional pri-
vado alemdn, es evidente que "los contratantes pueden declarar competente el-
derecho del lugar de cumplimiento por ejemplo: si una venta hecha de Berlin a
Zurich se estipula que elAlugar de cumplimiento de la obligacién Berlin y el pa_
go de la compraventa Zurich, puede estipularse no obstante que todo el contra
to se someta al derecho alemdn, lo cud! tendrd como consecuencia, que la deu
da del importe de la compra prescriba a los dos o cuatro afos y no en el plazo-
irreductible de diez afios que rige en el derecho’Suizo a tenor del articulo 127 |
del Cédigo de Obligaciones Suiza",

Continuando con la exposicidn-de tan discutido jurisconsulto nos
consigna que "la facultad de las partes contratantes no se limita a elegir un so-
lo derecho para toda su relacidn contractual, sino que pueden perfectamente so
meter a distintosderechos las diversas partes integrantes del contrato, Es mds:
la misma practica de los tribunales alemanes considera que esto es lo normal en
Jos contratos retiprocos, pues supone que todo contratante quiere someter sus=—
obiigacionds ol derecho del lugar en que él debe cumplirlo". (16)

De acuerdo con el autor mencionado, la autonomia estd limita=
da @ uha o determinadas circunstancias que sean afines o relativamente ligadas
al contenido del contrato y que serdn tomadas en cuenta para ubicar la sede de
lo relacién contractued,

“La expresidn sede de la rélacidn fue usada por Svigny llamdn-
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dola juridica 'tratc?nd_ose simplemente de determinar por medio de un examen cui
dadoso la verdadera naturaleza de la relacidn o del grupo de relaciones que se-
juzgan", (17)

Podemos concluir, que la legislacién alemana es mds celosa res-
pecto a la libertad contractual en el dmbito internacional, pues sujeta a las par
tes a uno o varios derechos, reprimiéndoles el deseo de recurrir a otros extraiios
a la relacidn,

Antes de proseguir, debemos aclarar que nos hemos decididoa -
estudiar esta doctrina con el propdsito de ver los alcances, a la luz de ella, ==
cuando las partes en una compra=venta por correo deciden someterse a otra le =
gislacidn o a la de la nacionalidad de cualquiera de ellas para la regulacidn de
sus pretenciones, Se han considerado algunas limitaciones a la libertad tales =
como el interés pdblico o las buenas costumbres, dejando a los particulares la -
potestad de observar o no ciertas normas a las que llamamos facultativas.

Niboyet sefiala las materias que undnimente quedan excluidas de
la autonomfa de la voluntad y son: "la capacidad, la forma; el caso que no ===
plantea ningln conflicto de leyes; los contratos que no forman parte del derecho
privado; las donaciones y sucesiones; el orden piblico", (18)

Battifol en el desarrollo de sus ideas nos manifiesta: "Las partes
no escogen, o no pueden escoger la ley que va a regir sus relaciones, sino que

es el juez el que determinard esa ley; pero para que el juez pueda llegar a en-
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contrarla, deberd dejarse guiar por lo expresado y manifestado por las partes en
el contrato, es decir, deberd atender a los elementos que forman el contrato y-
todas las cldusulas tendientes a su ejecucién. Pero, quien determina la ley ==
son las mismas partes, quienes en el ejercicio de su libertad de contratacién, =
determinan los elementos del contrato; as, entonces, nos dice Battifol, la ley-
de la autonomia serd encontrada tomando en cuenta los indices de la voluntad-
de los partes, (Por estos Ultimos se entiende "las circunstancias particulares que
encuentran en cada contrato", los que alumbran el camino al juez).

Nos habla de los indices extrinsicos; y que son aquel los que se~
encuentran en el comportamiento de las partes, posterior a la celebracidn del -
contrato y la alusién a una ley o a una costumbre. La cldusula en la que se ==
contenga la mencidn a una ley 0 a una costumbre es “el Gltimo indice extrinsi=
co del contrato para la designacidn expresa por las parte de la ley a la que ellos
creen sometida la economia de su operacién, Bajo las reservas excepcionales-

» . L . o . A .
que se conocen esta cldusula constituye el indice decisivo para el juez, y todo
lo que preceda muestra como ella no es mds que una forma particular y privile=
giada de la localizacién de la operacidn de las partes. Pero, la mencién de =
» 43 [ . * £
una ley o una costumbre no serd vdlida, sino tiene relacién con el contrato, -
Por consiguiente, la libertad de las partes para designar una ley estard circuns
. . L .
crita por la misma economia del contrato previendo de esta manera un fraude a=

la ley". (19)
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De esta concepcién extraemos que la libertad contractual estd |
mitada al nexo que pueda existir con el contrato, 5i Wolf nos habla de “eircuns
fancias" y Batiffol de “relaciones”, vemos similitud en el deseo de que las par=
tes \no se substraigan fdcilmente a los imperativos legales coartando de esa mane
ra su volicién convencional,

Los Estados son celosos de sus instituciones y hacen todo lo posi-
ble por que estas sean respetadas. . Su func ién es regular las relcu':iones entre -
sus gobernados ya sea imperativa o supletoriamente pero con el marcado interds-
de que el desarrollo social sea dirigido por él,

Pero o complejo de las relaciones sociales, le impide que su tu
tela sea completa, teniendo en consecuencia que dejar un margen considerable
para el desenvolvimiento individual de cada uno de ellos,

Muchas veces su ordenilegal le dard prerrogativas, ventajas, =~
pero en otros casos, le serd gravoso recurriendo entonces a los beneficios que la
libertad de contratar, en el dmbito internacional, pueda concederse, Se suje
fard, en consecuencia, a otro orden legal, pretendiendo en esta forma que sus=
derechos sean reconocidos fuera de sus fronteras. Por ejemplo: tratdndose de =
una compraventa por correo y previendo que sus sistemas para el perfecciong ===
miento del consentimiento y por ende la existencia legal del contrato son distin

tos, resuelven a guisa de asegurar sus consecuencias legales, que determinadas

cldusulas o el contrato mismo se sujeten o sujete a sus respectivos derechos o se=
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remita a un extraiio'de ambos?. Porque no consignar que la relacidn se regird
por la Iey.del oferente, o que para el caso de eviccidn y saneamiento se obser-
vard la ley Suiza. ?

Ya en anteriores pdginas consagramos la posibilidad de someter-
a distintos derechos las diversas partes integrantes de un contrato, los que nos -
viene a indicar que no es venturoso adherimos a esta corriente y afirmamos por=
lo tanto que es licito regular el contenido del contrato por correo a la luz de la
autonomia de la voluntad siempre y cuando se haya cumplido con los preceptos=
legales necesarios consagrados por los paises interesados.

El problema fundamental de este trabajo, se presenta realmente=-
cuando las partes no han hecho eleccidn expresa o tdcita de la ley que los regi-
rd. Si existiera uniformacidn sobre el perfeccionamiento del contrato o en su =
defecto tratados internacionales sobre el objeto del mismo, la cuestidn se resolve
rfa de acuerdo con ellos, Pero a falta de esto ditimo, nos encontramos con la -
interrogante, ¢que ley regulard el contrato y en particular la compraventa por
cqrreo? .

Es frecuente en la mayoria de los casos la falta de una estipula-
cidn ya sea expresa o tdcita acerca del derecho que haya de regir el contrato, =
falta que se debe a que los interesados ni siquiera se plantearon la cuestidn al-
celebrar el contrato.

En tales casos, el criterio dominante en la jurisprudencia alema
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na es el siguiente: ‘'debe investigarse la voluﬁtod presunta de las partes, o seq,

determinar que es lo que habrian querido los contratantes si se les hubiesen he-

cho notar las lagunas de sus estipulaciones”. (20) Asi, cuando en un contrato,
las partes se han sometido a la competencia arbitral extranjera (italiana por ===
ejemplo), se puede considerar que las partes han querido, mediante ese acuerdo,
someterse a la ley italiana en su fondo,

Pero, ¢cuando las partes no hayan hecho eleccién alguna, es =
decir, expresa o tdcita de la ley que los rija, que criterio deberd observarse? .

Para Niboyéf, corresponderd al juez determinar la ley competen
te. Wolff también lo defermina asf pues considera que este deberd investigar -
el centro de gravedad de la relacién juridica, debiendo tener en cuenta para —
ello lo mismo todas las circunstancias objetivas del caso concreto que también -
lo que las partes, en su declaracién, hubieran determinado subjetivamente como
derecho o excluido de su aplicacién.

Pero como reviste dificultad para el juez descubrir la voluntad o
intencidn de las partes que "resultara de las circunstancias de la causa que ===
acompaiian al contrato, los tribunales se han visto obligados a fijarse en diver=
sas circunstancias susceptibles de proporcionar una solucidn,

b).~ Como primera circunstancia tenemos la "Lex Loci Contrac-
tus, donde se sostiene que la ley aplicable a un contrato deberd ser la ley del -

lugar de la celebracidn del mismo,

i
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Si un francés contrata en New York con un suizo, se considera,
en Francia que las partes han tenido intencidn de adoptar para la substancia del
contrato, la ley vigente en New York.

Es decir, bastard que en dicho pais se celebre el contrato para -
que se rija Unica y exclusivamente por él, siempre y cuando sea sancionado o =
reconozca la existencia de el.

Indudablemente es una tesis muy radical y sujeto bor elloacriti
ca, misma que puede canalizarse por distintos dngulos: ¢ Como justificard los =
derechos derivados de un contrato celebrado en el extranjero o bien, donde que
dard perfeccionado el contrato y por tanto su lugar de ejecucién tratdndose de-
ausentes como es el caso de una comprr;tventu por correo? .

Es menester sefialar el criterio que se sigue para determinar la -
ley competente y asi, bajo el imperio de esta doctrina, "Cheschire, resuelve:—
"es admitido que el que hace la policitacion u oferta por correo, debe ceder al
aceptante que ley deberd ser la adecuada en el sistema objetivo paru. que se ri=
ja el contrato pues, afiade, es esencial para la creacidn vélida de un contrato-
en todos sus aspectos que se sujete (el contrato), hasta donde sea posible, a una
sola ley". (21)

El autor citado asi mismo, nos enfoca el problema fijando otra «
posicidn que se basa en el principio "it=isa petitio principie" donde se considera

que un contrato es hecho cuando se realiza el §ltimo requisito necesario para ~
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que se constituya acuerdo; el Gltimo requisito serd el enviar por correo la acep.
tacién". (22)

Entonces el contrato quedard concluido con la simple expedi-==-
cidn de la acepfacion sin ser necesario que ésta llegue a conocimiento del ofe~
renfe. El contrato se regird entonces por la ley del aceptante,

Por §ltimo, nos fija la posicidn inglesa al respecto consignando-
"“la adopcidn de la regla de-la oficina postal consistente en la simple expedi===
cién de la oferta para que el contrato quede perfeccionado”, (23)

llogicamente se adopta un criterio sumamente erréneo F;ues al ~-=
llevarse a cabo la policitacién en una carta y enviarse por la oficina, ¢ya por=
eso quedard celebrado el contrato en Inglaterra y regido por ella?,

"La doctrina del correo adoptado en la ley doméstica inglesa, =
representa una arbitraria y excepcional regla basada en el fundamento de la ==

conveniencia comercial. La regla normal es que una aceptacidn no es completa

hasta que el hecho haya sido notificado al oferente, porque hasta entonces no=

puede decirse que las partes hayan convenido algo.

Podemos concluir que se preltende resolver la cuestién adoptando
el sistema de la expedicidn de la aceptacidn siendo hasta entonces cuando que=
dard perfeccionado el contrato,  Por otro lado, la dificultad de llegar a un ==
acuerdo undnime para la solucidn del problema, hacen impropia la "lex loci ==

contractus",
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c).= Como segunda circunstancia tenemos "la lex loci solutio==
nis" donde se sostiene asi mismo que la ley aplicable a un contrato que encua==
dra elementos extranjeros serd la ley del lugar donde el contrato deberd ser eje
cutado, |

Por ejecucidn del contrato creemos que debe ser identificado o-
substituido por el empleo de los términos pago o cumplimiento; entonces, pode—
mos decir que la-ley aplicable a un contrato serd aquella del lugar en donde es
te sea ejecutado,

Nuestro articulo 2082 del Cddigo Civil vigente consagra que por
regla general el pago debe hacerse en el domicilio del deudor, salvo que las par
tes convinieran otra cosa o quei lo contrario se desprenda de las circunstancias,
de la naturaleza de la obligacién o de la ley. Sise han designado vaﬁos tuga
res para hacer el pago, el acreedor puede elegir cualquiera de ellos",

Aplicando la primera parte de este preceptoﬁl campo interna=--
cional y en particular a nuestro tema objeto de este trabajo, nos es dificil fijar
quien serd deudor o acreedor por los motivos expuestos con antelacidn, pero si=
podrdn convenir otra cosa o sea el someter al domicilio de cualquiera de fos =~
contratantes el cumplimiento de la obligacién. Pero esta certeza indudable--
mente desaparece al preguntamos la ley por la cual se regird una compraventa=
por correo, si ademds de la dificultad que representa determinar la época del -

perfeccionamiento y por ende su obligatoriedad, se consignan varios lugares pa
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ra su cumplimiento, Claramente, se representa la duda sobre la ley aplicable=
pues, obvio serd que se apliquen tantas leyes como. lugares de ejecucidn existan
con el consabido fraccionamiento del contrato,

Algunos autores han tratado de dar solucidn a éste (ltimo adop—
tando el sistema de que la ley del lugar regularia la parte del contrato que toca
ra ser llevada dentro de su territorio; otros, donde se realiza la obligacidn prin
cipal; y unos, que convienen investigar la ley del pafs que esté mds interesado=

. ¥4 . ’ 3 . Pre L4
en sy legislacion se aplique, y este pais es aquel en cuya vida juridica y econd
mica el contrato queda comprendido atendiends a sus principales aspectos.

El éxito de esta teoria opera en contratos que tengan un lugar de

. ¥4
ejecucidn,
De esta manera el articulo 2083 vigente, nos dice; "si el pago =
TN s o . . . .
consiste en la tradicidn de un inmueble o en prestaciones relativas al inmueble,
deberd hacerse en el lugar donde éste se encuentre.

Es lo que conocemos como
la competencia de la "lex rei citae". En nuestro problema podemos esbozar ==
que si la compraventa por correo recae sobre inmuebles, a falta de una voluntad
expresa o tdcita, la ley aplicable serd la del lugar de ubicacién del inmueble,
"Niboyet nos orienta en el sentido de que los interesados se so-
meterdn. fdcilmente a la "lex rei citae", sobre todo si se tiene en cuenta que, =

en la mayor parte de las cosas, la venta se verifica en el pais donde estd situa~

do el inmueble, Y asi, el derecho internacional privado de varios paises co~
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mo Inglaterra, Suiza, Polonia, se inclinan en el sentido de que en los contra=~
tos obligacionales que versen sobre inmuebles, estardn limitados a la "lex rei ==
sitae", (24) |

Lo mismo consagra el derecho alemdn "siempre y cuando el lu=~
gar de cumplimiento sea en Alemania; esto es, por menos, en cuanto a la obli=
gacion de pagar el precio de la cosa". (25)

"Martin Wolff critica de manera muy atinada la doctrina de la -
lex loci solutionis. "En nuestros dias, raras veces suele encontrarse en la juris-
prudencia la idea que deba considerarse el derecho del lugar de cumplimiento -
como el querido por la voluntad presﬁnm de las partes, Durante varios dece=-
nios tuvo una vigencia manifiesta indebida; en contratos reciprocos, por ejem—
plo una compraventa, en que existieran dos lugares de cumplimiento si se pre=-
guntase a los contratantes que derecho deberia regir el contrato, sea cual fuere
la respuesta positiva que se diese, se encontraria siempre una unanimidad en el
sentido de que no deberia regir un derecho distinto para las t‘;bligaciones del -~
comprador y vendedor, Pero una vez que la creencia de que la competencia -
de lugar de cumplimiento responde a la voluntad hipotética de las partes, deter
mind un derecho consuetudinario fijo, esta vigencia subsidiaria de la lex loci =
solutionis no necesita apoyarse ya en una voluntad presunta”. (26)

Esta doctrina la consideramos impotente para esclarecernos el —

problema, En una compraventa por correo nos ilustrard la pauta a seguir siem=




Ty

pre y cuando en el contrato se consigne el lugar de ejecucidn y sea nada mds =
un solo,

Ademds de las dos doctrinas o circunstancias sefialadas suscepti=
bles para determinar las reglas o normas supletorias o interpretativas aplicables=
en defecto de la voluntad de las partes, tenemos otras que preconizan una solu=
cidn,

d). = As{ tenemos la ley del domicilio del deudor y del acreedor,
indudablemente que serdn desechadas por inverosimiles, improbables y de solu=-
cidn parcial e injustamente unilateral, En una compraventa por correo las le=
gislaciones de las partes contratantes se atribuirdn la radicacidn del asunto ==~
cuando as crean convenirles o la rechazardn en caso contrario, Ademds, serd

“©

dificil determinar quienes son acreedores o deudores en caso de no existir unifor

macidn sobre la época del perfeccionamiento del consentimiento. .

La ley nacional de las partes. "Los tribunales de algunos paises~
someten el contrato a la fey nacional comdn de las partes, siempre que no apa=
rezca intencién en contrario,  Esta solucidn ha sido lo adoptada en Francia pa-
r los franceses que se encuentran de paso en los Estados Unidos de Norteaméri=
ca y contratan ignorando la ley extranjera. (27)

Tratdndose del derecho alemdn implicitamente manifiestan lo ==

mismo, "cuando no puede hallarse otro centro de gravedad, independientmente

del lugar en que se hubieran celebrado, en que deban cumplirse o en que las ==
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partes tengan su domicilio, Un criterio andlogo podria decidir en los casos en~
que todos los interesados pertenecieran a un mismo Estado extranjero: en caso de
duda deberfa aplicarse entonces su derecho nacional”. (28)

En nuestra compraventa motivo de estudio vislumbramos la posibi
lidad de aplicar este criterio siempre que coincida con la esencia del mismo; ==
pero serdn muy remotos los casos, dado que los sujetos de la relacidn por lo regy
lar son de distinta nacionalidad, radicades en distintos paises y regidos en conse
cuencio por derechos no semejantes,

La ley del tribunal donde el caso se plantea, Es conocida como
la lex fori. Pero la consideramos inadecuada pues implicard la imprescindible~
qporicic’m de un litigio cada vez que se tratara de estatuir la ley supletoria apl_i_
cable.

Haciendo un breve andlisis de las doctrinas susceptibles de apli=-
carse supletoriamente a falta del consentimiento expreso o tdcito de las partes,
creemos que ninguna de ellas podrd ser tomada como regla general para la solu_
cidn de nuestro problema, Aparentemente la lex loci contractus nos orienta =
por un camino ldgico pues considera que no es probable que los contratantes al
determinar la substancia y efectos juridicos de la obligacién, se hayan querido=
referir por ejemplo a la ley del lugar donde va a ejecutarse de preferencia o la~
del lugar donde fue celebrado el contrato ya que esta ley es la que los contra~

tantes tienen a la vista y conocen, lo que no pasa con la del lugar de ejecy=—-
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cién que puede variar en muchisimos casos. Por otro lado, tratdndose de con-
tratos sinalagmdticos, cada uno de los contratantes puede ejecutar sus obliga=-
ciones en distintos lugares y entonces, una misma obligacién quedard sujeta a =
los leyes distintas 0 aln contradictorias, y no es de suponer que las partes conoz
can las reglas de los lugares donde tiene que cumplir sus compromisos.,

Pero nuestra ambigua compraventa no podrd encaminarse en ese~
sentido pues, aun cuando las partes estén familiarizadas con su derecho, sial =
suscitarse un problema recurren para su solucidn a la ley del lugar dende se ce-
iebré, y ambas leyes pretenden tutelar el problema por considerar que el perfec
cionamiento del contrato y por ende su lugar de celebracién fue en sus respéct_i
vas jurisdicciones, no podrdn justa y equitativamente resolver la cuestién, pues
querrdn someter sus divergenciasa sus sistemas legales encontrdndose con la inte
rrogante: ¢en que lugar quedd perfeccionado el contrato y en consecuencia ==
que ley los regird?.

Tampoco la doctrina que con anterioridad citamos, ha sido capaz
de uniformar el criterio sobre el perfeccionamiento del contrato ya que comul=—
gan con el sistema de la expedicién de la carta unos; ya con la aceptacién de=

. la policitacién o bien, siguen el sistema de la recepcion.

Ante tal disyuntiva trataremos, humildemente, de recomendar -

una solucidn al respecto dado los intereses patrimoniales que estdn en juego y=

que redundardn en una mejor armonia dentro del concierto mundial,  Afirma==
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mos esto Ultimo porque es reconocida la necesidad de comerciar, actividad que
ya no estd circunscrita a uno o dos ferritorios sino @ un sinndmero de ellos y se~
rd natural que, para que ello se lleve a cabo en uﬁ ambiente de certeza y segu_
ridad, exista una norma o normas a las que habrdn de sujetarse para la relacién
vdlida de su acto.

Los Tratados de Montevideo de 1889 tratan de resolver la proble
mdtica estableciendo en su articulo 37 que "la perfeccién de los contratos cele
brados por correspondencia o mandatario se rigen por la ley del lugar del cual =
partio la oferta aceptada",

El Cédigo de Bustumante nos habla del consentimiento en su ar=
ticulo 177 " se aplicard la ley territorial al error, la violencia, la intimidg===
cidn y el dolo" en relacidn con aquel.

Los Tratados de Montevideo someten la jurisdiccion del asunto =
a la doctrina de la recepcidn, El segundo somete a la legislacidn del territo—
rio en que se vicie el consentimiento, Los primeros, cuando menos, nos dan ==
una solucidn; no asi el segundo pues, los contratantes podrian excepcionarse en
el sentido de que sus respectivas leyes consignan que los vicios radicaron dentro
de su dmbito espacial y por fanto, deberdn aplicarse sus respectivas leyes, ==
Ya se ha dichoque de la admisién de uno u otro pais al que pertenezcan los con
tratantes como lugar de celebracidn del contrato, surgirdn multitud de cuestio-

nes secundarias tales como: la competencia de ley aplicable y de jueces que ==
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nos orientaran a determinar ofras consecuencias como el fugar de entrega o el -
sefialado para el pago, asf como determinar los riesgos, etc, De ahf que sea -
fundamental ubicar el maﬁento de su celebracién porque, de esa manera , s po
drd aplicar la ley correspondiente. Podemos instruirlo con el siguiente ejem--
plo: "Las jurisprudencios mds autorizadas se pronuncian en un sentido favorable
a la ley del lugar donde la cosa vendida debe ser entregado, por entender que-
este hecho localiza del modo mds ostensible la situacion materializada del con
trato, Se cita a este respecto aquella sentencia del CouncilPrivy, de 1924, —
en el caso Benain v.s. Debono (venta por correspondencia entre una cosa vende
dora de Gibraltar y un comprador de Malta, con F.O.B.}, en el que Lord Dar=
‘lying explica la decisién del conflicto a favor de la ley de Gibmiltar, lugar de-
la entrega". (29)‘

Con semejante situacidn podemos valorar las consecuencias que~
se originan y la importancia que reviste nuestro tema pues, de la aplicacion de
una u otra ley, podrdn surgir diversas particularidades, mismas que en muchos ~
casos no serdn resyeltas uniformemente, De esta manera y upOya’ndon.os enef-
ejemplo citado en renglones anteriores, puede suceder que el otro Estado no ==
oriente sy legislacidn en ese sentido, sino que considere como ley aplicable ==
ﬁquella en donde se llegue a un acuerdo aunque la cosa no sea entregada,

.
La teoria de los riesgos nos permite también percatarnos de fa =

importancia del tema; y asf, nuestra legislacidn mexicana sigue el principio ==

’
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"Res Perit Domino". En caso de que la cosa perezca (cosa especifica), el mo-
mento en que se haya perfeccionado el contrato reviste suma trascendencia ya =
que él, en nuestro derecho, tiene efectos traslativos de dominio, motivo que no
es semejante en ofros Srdenes legales que adoptan el sistema de la tradicidn,

El alcance de esto Gltimo, did origen a un intento para su regula
cibn, sin tomar en cuenta ninguno de estos sistemas consagrdndose que: en mate
ria de riesgos los sufrird el comprador desde el momento en que el vendedor se -
desprenda materialmente de la cosa en favor de aquel.

El articulo 103 "del sistema de la ley uniforme sobre venta inter
nacional de mercancias" proyecto de Roma consagré: a partir del momento de la
entrega, el riesgo incumbe al comprador que por consiguiente, y adn en caso de

pérdida, deferioro o cualquiera otra disminucidn del valor de lo cosa, estd obli

gado a pagar el precio”,

Ya con anterioridad, fijamos como postura que uno de los cami-~
nos para desentrafiar nuestro problema estriba en la suscripcion de tratados inter
nacionales; y vemos con benepldcito que esa es la intencidn de los legisladores.
Los intentos de codificacidn y proyectos para su uniformacién, son una muestra=
que los anima con el deseo que un dia no lejano, la mayor parte de les Estados-
se inclinen por esa fémula. Ese entusiasmo sigue cristalizando en proyectos fa
les "como el de Roma de 1958 para la uniformacidn de las reglas en materia de-

compraventas internacionales que establecia en su articulo 12 que el contratose



T D i £ 4 ot

3

e 2 AL AR B0

~ 110 -

entendia perfeccionado por la comunicacidn de la aceptacidn al oferente; o la-
Conferencia de la Hoya de abril de 1964, de donde se origing la Convencién re
lativa a una ley uniforme sobre la formacidn de contratos para la venta interna=~
cional de mercaderias”, a la cual nos referimos anteriomente, y que fija el sis
tema de la recepcidn par& la existencia del contrato,

Pero quizd pequemos de utépicos, Sila razén de la disparidad-
legislativa estd acentuada en el punto de celebracién del contrato, es decir, =
estando la oferta y la aceptacidn gobernadas por leyes discrepantes, se obtendrd
como resultado una inseguridad juridica perjudicable a todas luces para el co=-
merc io de los particulares,

La idea seria erradicar esta situacién tratando de conciliar los -
opuestos sistemas ,4 pero nos parece dificil que Inglaterra por ejemplo, acepte la
teoria de la recepcidn ya que su jurisprudencia se inclina por el de la expedi~=
cién,

Ante fal situacién, debemos optar por abandonar estos sistemas =
y proponer otros basdndonos en cuestiones prdcticas: ¢porque no celebrar acuer
dos sobre las cuestiones relativas a los requisitos y revocacién de la oferta, la -
forma y plazo de revocabilidad de la aceptacidn, la incapacidad o muerte sobre
venida a uno de los contratantes durante el tiempo intermedio?.

Creemos lo mds acertado. Son Estados que admiten soluciones=

por la posibilidad de coincidencia, es decir, que se acuerde sobre esas cuestio
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nes enfocandolas al dmbito internacional Bmcando de esa manera una ufinidﬁd -
para la solucién del problema.

Vislumbramos, pues, el origen de otro sistema que nos ayudard a
regir nuestras pretenciones legales con el "consensu" de que existiera certeza, =~
seguridad y justicia en las relaciones con los particulares fuera de nuestras fron_

teras.

4.- Sistema Legal Mexicano, Solucidn en el Derecho Mexicano.

Consideramos que en los contratos celebrados por correspondencia
se adopta el sistema de la recepcidn. Nuestro Derecho asi nos lo hace saber -
sefialdndonos las siguientes reglas:

a) Toda persona que propone a ofra la celebracién de un contra’
to fii&naole un plazo para aceptar, queda ligado por su oferta hasta la expira==
cidn del ﬁlozo.

b) Cuando la oferta se haga a una persona no presente, el autor
de la oferta quedard ligado durante tres dias, ademds del tiempo necesario parai
la ida y vuelta regular del correo pdblico. Segin las distancias y la facilidad
o dificultad de las comunicaciones,

c) El contrato se forma en el momento en que el proponente re=
ciba la aceptacidn, estando ligado por su oferta segin los dos Gltimos pdrrafos,

d) La oferta se considerard como no hecha si la retira su autor y
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el destinatario recibe la retractucidn antes que la oferta, Lo misma regla se ~
aplica al caso en que se retire la aceptacidn.

e) Si al tiempo de la aceptacion hubiese fallecido el proponente
sin que el aceptante fuera sabedor de su muerte, quedardn los herederos de ===
aquel obligados o sostener el contrato,

f) El proponente quedard libre de su of€rta cuando la respuesta~
qbe reciba no sea una aceptacidn lisa y llana, sino que importe modificacién -
de lo prinera, En este caso la respuesta se considera como nueva proposicién=
que se r;giré por lo dispuesto en los pdrrafos anteriores,

g) La propuesta y aceptacién hechas por telégrafo producen efec
tos si los Contratantes con anterioridad habian estipulado por escrito esta mane=
ra de contratar y si los originales de los respectivos telegramas contienen las ~-
firmas de los contratantes y los signos convencionales establecidos entre ellos.

La totalidad de los Estados que forman la Federacién Mexicana~
han asimilado, con minimas variaciones, los reglas antes expuestas por lo que -
podemos afirmar que nos encontramos con reglas juridicas uniformes y como con
secuencia deberdn aplicarse a todas las relaciones legales que tengan lugar en-
tre los particulares domiciliados en distintos estados de la federacidn, aplicdn-
dose lo ley del oferente salvo que se ofenda el Orden Piblico.

Ademds de las Reglas expuestas, nuestro Sistema Leéal Positivo=

contiene ofras donde de una manera indirecta da solucidn al problema objeto de



este tratado.

Asi, el Art, 13 del Cédigo Civil nos manifiesta: "Los efectos ju
ridicos de los Contratos celebrados en el extranjero que deben ser ejecutados ér-‘
el tefritorio de la Replblica se regirdn por las disposiciones de este Cédigo.,

De esta manera, si la compraventa por correo es celebrada en el
extranjero o bien celebrada por un domiciliado en el pais con otro que no reuna
esta caracteristica, se regird por nuestro Cddigo Civil del Distrito y Territorios=
Federales siempre que sus efectos vayan a ser ejecutados dentro de la Repiblica
Mexicana,

Evidentemente el legislador adoptS un criterio territorialista mis
mo que observamos en las disposiciones del Art. 12; estado y capacidad de las -
personas, 14;bienes inmuebles, 15; forma de los actos juridicos, indudablemente
observamos una ventaja en este criterio, La Ley por la cudl se regindn las rela
ciones,

Con esto damos por.terminado este capitulo consideranda la nece
sidad de ese nuevo sistema que coadyuvard a la solucién de méltiples problemas=
que nos plantea la compra venta por correo dentro del dmbito del derecho inter=

nacional privado,



CAPITULO IV

CONCLUSIONES,

1.~ La Compraventa es un contrato en virtud del cudl, una de las partes llama

da vendedor, se obliga a transmitir la propiedad de una cosa o la titulari=
dad de un Derecho, y la otra llamada comprador, se obliga a pagar por =

ellos un precio cierto y en dinero,

Su causal de existencia serd por un lado, el consentimiento de las portes~

contratantes para celebrar el contrato y por otra, el objeto y el precio ==

que puedan ser motivo del mismo.

Bajo la éjida de la autenomia de la voluntad, es licito regular nuestras re
laciones contractuales ya que, nuestra Legislacidn Civil es supletoria de=~
la voluntad de las partes, Pero, debemos observar ciertos preceptos don=
de se consignan prohibiciones o mandatos, impidiéndonos ejercer este de=

recho en aras del bienestar social o seguridad estatal,

Por lo tanto, en la Compraventa no podremos trasmitir la propiedad de una
cosa cuando exista un impedimento legal que encuadre con el objeto, su=

jetos, forma del Contrato, so pena de una sancidn ya sea su inexistencia,

nulidad absoluta o pelativo.
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5.= La necesidad de comerciar ha incrementado la compraventa intermcjonal ’
trayendo como consecuencia de ese intercambio, la creacidn de sistemas ju
ridicos para su mejor regulacion. Como prueba de ella, tenemos las ==
convenciones de la Haya de 1964, de donde se origind la Ley Uniforme =
sobre la venta internacional de mercaderias, que tiende a regular el sin =
ndmero de situaciones que se presentan por la diferencia de sistemas iurs’di
cos de los Estados, En consecuencia, de aquf derivamos una mayor certe
za y seguridad en las pretenciones de las partes contratantes, ratificando=
la necesidad de crear convenciones o pactos multilaterales para una mejor

armonia dentro del concierto mundial de las naciones,

6.- Definimos a la Compraventa por correo en Derecho Intemacional Privado,
como el acuerdo de dos & mds personas que se encuentran sujetadas a Sr=

denes juridicos distintos y que para lograr el contrato, emplean el correo

para manifestar su voluntad, )

7.~ De la definicion extruemos los siguientes elementos: Las partes contratan
tes no estdn presentes. La oferta se hace en un pais y se acepta en otro;

sus deseos de obligarse se exteriorizan por medio del correo.

8.- Como los contratantes se encuentran bajo Srdenes juridicas distinfas, la =

formacidn del contrato, principalmente en lo referente al perfecciona~=-
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miento del consentimiento, se conjurard de diferente manera. Propongo,
aunque de dificil realizacién, la creacidn de tratados intemacionales ==
tendientes a uniformar las legislaciones en lo concerniente a los sistemas-

sobre el perfeccionamiento del contrato,

Nuestro S istema Federal Mexicano adopta la teoria de la Recepcién, De-
esta manera, este se observard en nuestras relaciones internacionales tra-
tdndose de la Compraven.tu por correo, Hasta que recibamos la acepta--
cién de/la oferta quedard formado el contrato, Ahora bien, si sus efectos
van a ser ejecutados dentro de nuestro ferritorio, también se regird por nues

tro orden legal positivo.,

No rechazamos el criterio territorialista pero creemos necesario una refor

ma enfocada hacia el reconocimiento de las siguientes situaciones,

A) Por que no admitir y respefar los efectos juridicos celebrados

en el extranjero y que vayan a ejecutarse en México, si ello va a redun-

dar en beneficio de un nacional, siempre y cuando las partes hayan teni=

do presente el orden Piblico Mexicano.
B) Hacer mds eldsticas las disposiciones legales dividiéndolas a
lo siguiente: Celebrar acuerdos internacionales sobre cuestiones relativas

a los requisitos y revocacion de la oferta; la forma y plazo de revocabili-
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dad de la aceptacidn; la incapacidad o muerte sobrevenida durante el tiem

po intermedio,

11.- Pensamos que con el empleo de este sistema, se terminard con la anarquia
que impera para la solucién de nuestro problema. Ademds, serd en bene

ficio de las relaciones internacionales y del comercio en general.
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