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l.- CONCEPTO.-

Como se veri! en el curso de eate ·trabajo, la­

operaoidn que me propo:pgo estudiar reviste tal complejidad, 

que resulta difícil empezar por una definición; me atrevo, 

sin embargo, a proponer la siguiente: 

Ell crédito docwnentario es ~na operaci6n en -

virtud de la cual una instituci6n bancaria, atendiendo la­

eolicitud de su cliente, le concede una apertura de crédi­

to, por la cual, como acreditante de la misma, se comprom! 

te a. pagar dentro de un tiempo convenido, ya sea en efect!, 

vo o mediante aceptaci6n de una letra de cambio, a un ter­

cero beneficiario, la deuda que su cliente tenía con dicho 

tercero, con la condici&n de que ~ste presente ciertos do­

cumentos que le servir~n de garantía frente a su oliente ! 

oreditado. 

a) TE.HMINOLOGIA.-

Es conveniente hacer algunas observaciones en 

torno al aspecto terminol6gico. Vidal Sol~ (l) nos dice 

que en cierta pr1fo·tica. bancaria. se ha. denominado a la 1ns­

ti tuci6n -crédito documentario-~ t~rmino que tiene la ven­

taja de ser una traducci6n exacta de la f&rmula inglesa --

-documentary oredit-. 

(1) Vidal Sol~. "Crédito Documentado Irrevocable". Barcel2_ 
na 1948. pag .. l 
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Esta expreei&n ha ·tenido act$rrimos defensores 

que propugnan par au adopci6n por considerarla una crea -­

ci6n de loa hombrea de banca y del pueblo industrial, no -

obstante, concluye el mencionado autor, "no está incluído­

en el Dice ion.ario do la Lengua :r por otra parte, es indud~; 

ble que un amplio sector, tanto jur:l'.dfoo como comercial, u 

tiliza la :f6rmula que defendemoo: cr~d í to documenj;ad..Q.• 11 

Actualmente los tratadistas mexicanos de Dere 

cho Mercantil, est~n divididos al respecto: aai, en tanto­

q_ue el maestro Barrera Graf habla de cr~<lito documentado,­

loa autores Cervantes A.humada y ::todr:!g-uez y Rodríguez uti­

lizan el t~rmino documentario~ Sn relaci&n con nuestra le­

gislaci6n, la Ley de Títulos y Ope1•e.cionee de Gr~di to tra·· 

ta simplemente de -cr~dito confirmado-, pero el proyecto ... 

del C6digo de Comercio as! como la Nueva Ley General de Ins 

titucionea de Crédito y Organizaciones Auxiliares de 1941-

(.A.r·t. 113) hablan de 11crédi to documentario" en concordan -

cia con la traducci6n al español de las Reglas y Usos Uni­

formes codificadas en 1933 (Reglas de Viena) y revisadas -

en Lisboa en 1951 y en 1962 '11.tima.m.ente. 

(2) 

(3) 

Los autores franceses Ma.rais (2) y Escarra (3 

Georges Mara.is. 11 Du Crédit Confirmé en matiere documea 
taire" Paria 1945. pag l. 
Escarra Jean. "Principes de Droit Co.mmercia.111

• Paria -
1937. pag. 489. 
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hablan de -crédit docu~entaire- que en exacta traducci6n -

es documentario pues docu.nentado ser!a equivalente a docu­

menté. Asi mismo el tratadista español Garrigues (4) ae r~ 

fiere a apertura de crédito documentario. 

La expresi6n -cr~dito documentado- fué adopta 

da por la primera Conferencia de Abogados de la ciudad de­

Buenos Airas reunida del 4 al 7 de mayo de 1943. 

Yo considero que aunque en estricto sentido -

la .traducci&n al español -docurnentario- es incorrecta (el­

dicciona.rio de la. Real Academia Española unicamente se re­

fiere a la palabra docwnentado), trat~ndose de conceptos -

juridicos cuando como es el caso nuestras leyes utilizan -

el término crédito documentario y un gran sector de la do~ 

trina ae inclina por su adopci6n, debe ser incorporado de­

fini tivrunente a nuestra terminología jurídica. 

b) OBJETO.-

El maestro Rodríguez y Rodríguez (5) dice que 

el cr~dito documentario responde a 1Ula doble necesidad: 

"Que el comprador importador disponga de dinero pa.ra pagar 

las mercanc!as antes de su recepci6n y que el vendedor ex-

(4) 

( 5) 

Garrigues Joaquín. "Contratos Bancarios". Madrid 1958. 
pag. 585. 
Rodríguez y Rodríguez Joaquín. "Derecho Mercantil". M! 
xico 1960. tomo II. pag. 95. 

--- -__ ,_---""-=ce--
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portador cobre las misma.a al entregarlas, sin tener que e!!_ 

perar el momento de au recepci&n material por su contr~Pª! 

te.'' 

· Vemoo entonces que la figura contractual que­

nos ocupa, facilita grandemente las ventas realizadas entre 

plazas lejanas, reportando una serie de ventajas para run -

baa partea: el vendedor exportador, una vez que remite las 

mercanc!aa, podr~ recibir su pago y no ser~ necesario esp~ 

rar la recopoi6n de las miamas por el comprador importador, 

evit~ndose el inconveniente del posible incumplimiento de­

la promeoa de esto dltimo. El comprador, por su parte, no­

oe expondri:í a la.a contingencias que implicarían el envío -

de u.na suma de dinero sin la intervenci6n bancaria, podr~­

negociar con facilidad las mercancías y adq_uirirli ademd'.s .. 

sesuridad en la operaci6n que realiza. 

El objetivo de nuestro negocio, en consecuen­

cia., responde a la necesidad de facilitar y evitar los --· 

riesgos en el comercio internacional y adem~a, persigue -­

u.na finalidad importante que Garriguea (6) sintetiza en -­

una. frase feliz: sustipuir la desconfianza. por la confian .. 

za en el pago." 

La aplioaci6n del crédito docUJ11.entario a la -

(6) Op. oit~ pag. 582. 



13 

mayoría de las opera.cioneis de venta entre plazas distintas, 

convierte a dicha institución, segiin cita de Cervantes Ah~ 

mada, •ien un pilar central del comercio moderno. 11 

,.... 
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2.- DESCRIPCion.-

La primera relaci&n que debemos analizar es ~ 

la que se forma en virtud de un simple contrato de compra­

venta: un comerciante tiene intenciones de comprarle mer -

canc!as a otro que radica en una plaza distinta. Debemos -

suponer que la operacic5n se inicia con los trd:mites que 

normalmente preceden a esta clase de negocios: correspon -

denciat conversaciones telef6nicas, contactos :por medio de 

representantes, etc. Si estas gestiones llegan a feliz t~!. 

mino, se celebrará un contrato de compraventa que desde -­

luego deber~ llenar loa requisitos de existencia y validez 

correspondientes. A este contrato las partes agregar~n una 

cli!usula eopecial: el comprador, para el seguro cumplimien 

to de su obligaci6n p1•imordial, o sea el pago del precio,­

deber~ celebrar con un banco, un contrato de apertura de -

crédito, en el que sea beneficiario el vendedor- exporta -

dor de la mercancía, que en este caso ea u.n tercero ajeno­

ª la relaci6n existente entre acreditado y acreditante. Es 

necesario anotar un aspecto muy importante dentro de esta­

operaoi&n: el banco se obliga~ a nombre propio frente al­

bene:fic ia.rio del crédito, que :repito, ea el vendedor expor 

tador. Este, a su vez, para poder aprovecharse del crédi -

to, deber~ entregar al banco, contra el pago que éste haga 

del precio a nombre propio pero por cuanta del comprador,-

, ___ -----_ ----=---

-----oc·f=, __ --= 
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ciertos docwnentoe que son representativos dela:" mercaric.:!a, 

objeto del contrato de compraventa. 

Estos documentos son principalmente la :factu­

ra, la póliza de seguro y el conocimiento de embarque. 

Oomu.nmente, el precio de la mercancía se hace 

figurar en una letra de cambio girada por el vendedor con­

tra el banco, quien la habr~ de pagar o aceptar contra· la­

entrega de los documentos antes mencionados, 

Por lo hasta aquí tratado podemos darnos cuen 

ta de la existencia de es·tas tres relaciones: a) Relaci6n­

de compraventa; b) Relación entre banco acreditante y com­

prador acreditado; c) Relación entre banco acreditante y -

vendedor beneficiario. 

Aunque en capítuJ.o posterior me referiré a -­

ellas, quiero adelantar la idea de que cada una de estas -

relaciones tiene distinta naturaleza, son independientes,­

pero en su conjunto forman la operaci6n de cr~dito docume~ 

tario. A pesar de que el contrato de compraventa es el PU!l 

to de partida de la operaci6n, mantiene una autonomía abso 

luta y es totalmente ajeno a los dos posteriores vínculos­

que son los que propiamente constituyen la apertura de eré 

di to. 

Eacarra, refiri~ndose a los vínculos banco -~ 

comprador 1 banco- vendedor, hace una interesante conside-
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raci6n sobre cuestiones terminol6gicas, Nos dice que en -­

tanto que en la primera relac16n (B- C) está perfectamente 

bien usado el t~rmino apertura de crédito, en el nexo B- V 

no es correcto utilizarlo, puesto que entre el banco acre­

ditante y el vendedor no existe realmente una relaci6n cr~ 

diticia, es decir, de confianza, por lo que la palabra a -

propiada en este caso sería promesa. Sin embargo, concluye 

el citado tratadista., como en. cierto sentido se puede de -

cir que al autorizar irrevocablemente al vendedor a girar­

sobre el banco, éste le abre el crédito, respetaremos la - . 

terminolog:!a usual limitándonos a la observaci6n que prece. 

de. ( 7) 

Barrera Graf (8~, en su estudio sobre el cr~­

dito docu.mentario nos dice que en la práctica comercial, -

el cr~dito de reembolso puede negociarse en una de las si­

guientes tres formas: 

l.- :Mediante la intervenci6n de un si5lo ban -

co (el del com1,rador importador). 

2.- Por la intervencidn de dos o m~s bancos.­

En este caso, el crédito será concedido por el banco del -

comprador, pero para facilitar los trámites de la opera --

(7) Op. cit. pag. 497. 
(8) Barrera Graf Jorge. "Estudios de Derecho Mercantil". -

México 1958. pag. 12ó. 
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ci~n ~sta se realiza con el auxilio de un banco situado en 

el lugar de exportaci6n. 3rl el caso de que estoa dos ban -

coa no ooatuvieran relaciones comerciales, se utilizará la 

mediaci.Sn de un tercer banco. 

3.- Por la intervenci.Sn de varios bancos. En­

este caso el cr~dito ea otorgado por algún banco situado • 

en alguna de las plazas consideradas internacionalmente de 

mayor importancia comercial, ( p. ejem. Nueva York, Lon 

dreo) así, el exportador tendrét una aceptaci6n que pod~ _; 

facilmente negociar. 

VeJnos entonces como la apertura. de crédito d2_ 

cumentario se realiza frecuentemente mediante la intervel1-

c i6n coordinndn de varios bancos y ~sto no puede ser de o­

tra formn, puesto que s6lo así se facilitan las relaciones 

comerciales in-ternacionales y puede cumplirse con la fina­

lidad que pernigue este negocio que, como dice Colng~osso­

(9 ), "es un producto de la técnica moderna bancaria." 

Una d.ltima observaci6n es pertinente hacer. -

ae expuesto brevemente el procedimiento del crédito docu -

mentarlo en au forma mds sencilla, "casi estereotipada", .. 

como dioe Eacarrn (10), pero en la prl!ctica suelen presen-

(9) Colagroaso Enrico. 11Dirit.to Bancario''• Roma 1947. pag, 
306. 

(10) Op. cit. pag. 489. 
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tarso mdltiplee variantes y complicaciones. El objeto de -

este inciso ha sido una simp1e deacripci6n de la operacidn. 

su naturaleza jurídica, las relaciones jur!dicas entre las 

partes, las modalidades técnicas de la operaci6n, sercfn ma 

teria de estudio en capítul.os posteriores. 



3.- A.HTECEDENTES HISTORICOS.­

a) CAUSAS EGONOIHCAS. -

La Revoluci6n Industrial iniciada en Inglate­

rra, había producido importantes consecuencias de ·tipo ec2_ 

nómico. 

Dux·ante el siglo XIX se desarrolla en gran e~ 

cala el comercio internacional, la proc1ucción se incremen­

ta notablemente y requiero la importación de me.terias pri­

ma.a de mercados muchas veces lejanos. g1 buq_ue de vapor e~ 

pieza a prestar eficientes servicios t:r:ansportando de ul -

tramar el algod6n, las maderas, lanas, etc. 

Pronto hacen su aparición las l:Íneas ma:r:t'.ti. -

mas que operan en forma regular, lo que determina también­

la. utilización cada vez ml!s frecuente del conocimiento de .. 

embarque como título de cr~dito representativo, que incor­

pora el derecho de disposici6n de las mercancías por ~l ªfil 

paradas. Nacen, asim.ismo, las grandes empresas bancarias .. 

qu.e pronto, para poder cumplir con su función de mediado ... 

res internacionales crean importantes redes de correspons~ 

lea. Necesario es tambi~n considerar otro significativo 

cambio en las estructuras econ6.:nicas: La superaci6n defini 

tiva corao resultado de la Revoluci6n de 1789 y sus poatul~ 

dos, del sistema gremial, produci~ndose el consiguiente -­

desplazamiento de los ho.:nbres a actividades industriales -
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que hab:!an sido hasta. entonces exclusivas de u:n aeotorcprf. 

vilegiado. 

EJ. control que hasta ese momento ejercían cou 

tadas empresas mundialmente reconocidas por su solvencia,­

cuyos documentos crediticios, por lo mismo, eran amplj.ame!l 

te aceptados en el mercado internacional, se fQ6 perdiendo, 

corno consecQencia do la a.parici6n de nuevas empresas que -

por ser dooconociclan, no contaron con la e onfianza necesa-

ria en el mundo bancario. A.de:rA8, las conflagraciones mu.n-

diales de 1914 y de 1939 producen importantes cambios en -

la economía mundlnl y se hace indispmrnable el factor de -

:rn:r,uridad para lan transacciones comerciR.les internaciona­

les. in n~recho tenía que entregar una soluci6n: el cródi-

to docwnentario. 

b) CONSIDr~RACIONE[) HIS-rü rnc,~~·-

Algunos tratadistas (11) quieren encontrar er 
origen de nueotra lnsti tuci6n en el Derecho Romano. Se re-

fieren nl 11 J?9.ct~}l-ª-~ rnn.tu.um dando 11
, al 11 l'actum receptwn--­

argentarii" o al "constituto debiti al~"· 

A mi juicio, la figura m~s semejante es esta-

111.tima, en la que el banquero se comprometía a pagar al a-

(11) Lyon- Ca.en et Renault. 11 Traité de Droit Conercial" -
Paria 1921. 
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oreedor la deuda de su cliente. El numula.rii pagaba por 

cuenta del deudor, o bien, ae comprometía a hacerlo en fe­

cha de·terminada .. Sin embargo, no ae puede considerar que -

este pacto aea realmente un antecedente, puesto que en el­

cr~dito documentario, el banco no puede oponer excepciones 

propias del comprador, neg~ndose a cumplir con su obliga -

ci6n, cosa que e! es posible en el pacto de referencia. 

Hamel (12) es a mi juicio el tratadista m~s -

completo en el aspecto que me ocupa. Sostiene, en concor-­

dancia con la mayoría de loa autores, que la apertura de -

crédi'to docwnentario na.cid en Inglaterra: en un principio,· 

loa comercianteo i~lesea poderosos, aceptaban laa letras­

da loa comerciantes modea·tos, medianta el pago de com1sio­

nea. Posteriormente, aquellos, al darse cuenta da loa bue­

nos dividendou que estas operaciones les reportaban, deci­

dieron dedicarse exclusivamente a la apertura de cr~ditoo­

La transforinaci6n de esta.a casas comercia.les se reaJ.iz6 en 

la primera 1nitad del siglo XIX y en raz6n de su origen se­

les denomin& Merchant Bankers. Loa ascendientes de ~stoe,­

de origen extranjero, habían llegado a Londres en las pos­

trimerías del siglo XVIII o en loa albores del XIX cuando­

defini ti vamente Amsterdam había sido desplazado por la ca-

( 12) Hamel. "Les formes internationales du cr~dit bancaire, 
Recueil des Gours de l'Acadámie de Droit Internationa.l 
de la. Haye 11

• 193 5 pag. 690. 
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pital inglesa como eje del comercio internacional .. (13) 

Ea claro entonces que la apertura de crédito­

en aua formas docwnentada.s nac ii5 en Inglaterra. El maestro 

Barrera Graf nos dice que al final de la centuria pasada,­

dicho contra.to fué acogido en Francia, para deapu~a exten­

derse a todos los pa!se:3 del sistema continental, agregan­

do que 11 en los Entados lJnidoa, las formas de commercial -­

letters of credit co~enzaron a ser practicadas con el in -

cremento del corn.erc io norteamericano de exportacicSn, dura.E; 

te la primera guerra mundial. " 

(13) 

--- '--- ----=--

Entre otras por las causa.a siguientes: a) SUperiori -
dad industrial. b) Mercado libre de oro e) Organiza-­
cidn bancaria y financiera. d) Solidez de la libra es­
terlina.. 
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o.) :reor:!a. del man.elato. 

b) '11eor:!a de la estipulaói&n a favor de-

e) l'eoría de la aceptaci6n anticipada, 

el) 'l'oor!a de la ca.uci6n, 

e) reor:!a de la delegaci6n. 

f) !Jonclusi&n. 

- - ::r) Las lteglas de Viena.. 

b) La ley. 

tercero.·~ 

e) La interpretación en el crédito docUm.enta.rio. 

d) Legislaci6n nacional. 
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1.- NATURALEZA JURIDICA.-

Mucho se ha escrito acerca de la naturaleza -

jurídica del cr~dito documentario, encontr~ndose al respe~ 

to muy divididas las opiniones entre los tra·tadietas. Va -

.!lloa a analizar las principales teor:!as que. sobre este ·tema · 

han sido elaboradas y que sean aplicables a nuestro siste­

ma jurídico, para concluir con la que a nuestro juicio es­

la m~s acertada. Antes de ésto, se hace necesario hacer -­

una consideraci&n. Como se verií con posterioridad dentro -

del capítulo •r¡iiodalidades t~cnicas de la opera.e i6n11
, el 

crédito docu.mentario podrá ser revocable o irre~ocable, s~ 

gdn qua el acreditado tenga o no la facultad de cancelarlo, 

y confirmad~ e 1ncon:firmado, segiin que el banco que notif1 

que la apertura. se obligue o no directamente frente al be­

neficiario coni'i:rmando el crédito. Estudiaremos la natura­

leza jurídica del cr~dito revocable y del irrevocable al -

mismo tiempo, y haremos las aclaraciones que consideremos­

pertinentes, pues pensamos que "la estructura. fundarnental­

de loa dos tipos de operaciones es igual, siendo en aueta~ 

cia sdlo diverso el modo y el momento en que se perfeccio­

na la obligac i6n de la banca frente a.1 vendedor. u· ( 14) 

(14) A.squini Alberto. "Pagamento mediante rimborso de ban­
ca, en Rivista di Diritto Commerciale 1922 tol. pag.-
229. 
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a) TillRIA DE:L MANDATO.-

SegÚn esta teor!a, el negocio del crádito do-· 

cwnentario puede explicarse a través de la figura del man­

da to (representativo en el caso del crédito revocable y -

sin representaci6n en el caso del irrevocable). filn el con­

trato de apertura de crédito celebrado entre el banco acr~ 

ditante y el comprador acreditado, puede encontrarse eata­

relaci6n de mandato. El banco, como mandatario, estar~ o -

bligado a proceder de acuerdo con las 6rdenes del compra -

dor que ser~ el mandante. Parece que esta teoría tiene au­

origen en Italia. 

Jean Demogue (15) considera que la naturaleza 

del crédito documentario simple encuadra perfectamente dea 

tro del mandato representativo: Un contrato por el que el­

mandatario (banco acreditante) se obliga a ejecutar por -­

cuenta del mandante (comprador acreditado) los actos jurí­

dicos que ~ste le encarga (entrega una cantidad determina­

da al vendedor beneficiario, exija documentos, los examina, 

determina su validez, etc.). Si a ~sto agregamos el princi 

pio establecido en nuestro Cddigo Civil (16) en el sentido 

de que "el mandante puede revocar el mandato cu.ando y como 

le parezca", parece que el maestro francés ten!a razón en-

(15) Demogue Jean. "Le cr~dit docwnentaire en droit an --­
glais". Paria 1934. pa.g. 138. 

(16) Art. 2 596. 
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considerar al crédito re'Vocable incon:firm.ado, corno un man­

da to representativo; sin embargo, deteniéndose un poco en­

el análisis aparecen las siguientes objeciones: si bien ea 

cierto que en la relaci<Sn acreditado- acreditante se en -

cuentra claramente un mandato, éste no puede explicar "las 

relaciones precedentes a. la apertura de crédito documenta­

rio, es decir, las existentes entre acreditado y benefici~ 

rio" ( 17), ni puede explicar tampoco 11la inoponibilidad 

por el acreditante al beneficiario de las excepciones der~ 

vadaa de la compraventa". (18) 

Se ha objetado, asimismo, con severidad, que­

el crédito documentario irrevocable pueda ser explicado a­

travéa de esta teoría del mandato (19). !.as críticas que -

oe hicieron trat~ndose del cr~dito revocable, son aquí i -

gu.almente v~lidas. Hay que agregar que el mandato no puede 

explicar la obligaci6n personal del banco frente al vende­

dor beneficiario en el caso concreto del crédito irrevoca-

ble. i:n virtud de la emisi6n de la carta comercial de eré-

dita, el banco se obliga irrevocablemente frente al terce­

ro beneficiario, sin que ningiin motivo que se derive de la 

relaci6n entre banco acreditante (mandatario) y comprador­

acredítado (mandante) pueda ser determinante sobre dicha Q 

(17) Barrera Graf. Op. cit. pag. 139. 
(18) ibidem. pag. 139. 
(19) Escarra. Op. cit. pag. 526. 
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Desde luego que en la relaci6n acreditante- ~ 

creditado e! encontramos una relaci6n de mandato, pero co­

mo ha dicho Garrigues (20), lo que sucede ea que "se ha o!, 

vidado la diversidad de negocios jurídicos que el análisis 

descubre en la operación total, pretendiendo calificar és­

ta con los elementos propios de u.na sola de las relaciones 

que integran el complejo jurídico." 

b) ESTIPULACION A FAVOR DE TERCERO.-

Bolaffio (21), Falco (22) y Bruggi (23) han -

sostenido que la naturaleza jurídica del crédito document~ 

ria puede ser explicada a través de una estipulaci6n a ta-

vor de tercero que se da, como es sabido, cuando "en un -

contrato uno de los contratantes estipuJ.a con otro que es­

te i1ltimo dard o har~ algo en provecho de un tercero ext~ 

. ño al contra.to 11 (24). 

Parece pues, a primera vista, que el crédito­

documentario encuadra perfectamente en la estipulaci6n a -

favor de tercero. El comprador estipula del banquero que -

(20) Op. cit. pag. 597. 
(21) Citado por Asquini. Op. cit. pag. 235. 
(22) Citado por Donadío Giuseppe. "Gli accreditamenti ban­

cari". 1"iilano 1938. pag. 154. 
( 23) Bruggi. "Contra to di Apertura di cr~di to bancario ºº!! 

fermato". R.ivista di Diritto Cornmerciale. 1920. t. 2. 
pag. 545. 

( 24) M. Julliot de la Morandi~re. citado por Maraia. Op. -
cit. pag. 31 y aigs. 

ti....ta...-. ~ _._ ..... ___ , __ -------L_ _____ _ 



~ate ae comprometerá en provecho del vendedor que es un e~ 

trar1o al contrato. Quedan de esta manera inclu!das las 

tres partes del crédito documentario: comprador estipulan­

te, banco promitente y vendedor beneficiario. Esta teoría­

preaenta, sin embargo, graves fallas y no da una soluci6n­

aatisfactoria al problerna .. 

En relaci&n con el crédito irrevocable existe 

una diferencia fundamental. Dice el C&digo Civil en su par 

te relativa (25) que n1a estipulaci&n puede ser revocada -

mientras que el tercero no haya manifestado su voluntad de 

querer aprovecharla." Es cierto que el vendedor beneficia­

rio adquiere un derecho irrevocable que es correlativo a -

1a obligaci6n del banco, pero ~ste nace con la emisi6n por 

este dltimo de la carta comercial de crédito, en tanto que 

en la eetipulaci6n a favor de tercero, el derecho del bene 

ficiario se torna irrevocable en el momento en que éste m! 

nifieeta au voluntad de querer aprovechar la estipulaci&n. 

Podemos anotar, igualmente, una diferencia en 

re1aci6n con el momento del nacimiento de la obligación , -

del banco 7 del pro~itente. La obligaci~n del banco nace -

en el momento de la emisi6n de la carta comercial de créd~ 

to, esto es, nace de un acto unilateral (no obstante que -

(25) .u-t. 1871. 
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el cumplimiento de la obligacidn a que este acto da lugar­

est~ condicionado a la entrega por parte del vendedor ben! 

ficiario de ciertos documentos), en tanto que la obliga -­

ción del promitente nace en virtud del contrato celebrado­

con el estipulante. 

Es pertinente citar, adem~s, el art!culo 1872 

del Código Civil: "fil promitente podri:t, salvo pacto en CO!! 

trario, oponer al tercero las excepciones derivadas del -­

contrato". Est!:t admitido, como se desprende del precepto -

legal transcrito, que en la estipulación a favor de terce­

ro "el compromiso del promitente frente al tercero benefi­

ciario depende, para su ejecución, de la manera como el e~ 

tipulante pague o cumpla sus obligaciones frente al promi­

tente" (26). En relación a este punto, Marais (27) cita el 

siguiente ejemplo: 

"Si se trata de un contrato de seguro sobre -

la vida, suscrito en provecho de un tercero beneficiario,­

es evidente que en caso de producirse el acontecimiento 

previsto por la póliza, el asegurador s6lo pagar1Í a ese 

tercero el monto de la indemnización del seguro, si el a-­

segurado estipulante ha pagado correctamente al asegurador 

promitente las primas convenidas." 

(26) Hamel. Op. cit. pag 6938 
(27) Op. cit. pag. 32. 
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Como se ve, el derecho del beneficiario depe~ 

de, trat~ndoee de una estipulaci6n a favor de tercero, del 

vínculo contractual que exista entre estipulante y promi -

tente, y que ~ate puede oponer al beneficiario las excep -

ciones derivadas de ou contrato con el eatipulante (28). -

En cambio, sabemos que en el cr~dito documentario irrevoc~ 

ble, el derecho del vendedor beneficiario es absolutamente 

independiente en relaci6n a las obligaciones existentes eg_ 

tre banco acreditan-te y cor.i.prador acre di tadoG 

Se p.an tratado de superar las objeciones ant~ 

riores, pero las argumentaciones que se han dado no aon 

convincentes, porque desnaturalizan la figura jurídica de­

la eatipulaci6n a favor de tercero. (29) Folco (30) ha di­

cho qu.e la obligacicfo del promi tente, tra t~ndose del cr~di 

to documentario irrevocable, nace en virtud de una oferta­

que se supone aceptada, que hace el banco al tercero. Cla­

ramente se nota que la explicaci6n efectivamente desnatur! 

liza la eatipulaci6n en favor de tercero, pues en ~sta, la 

obligaci6n del promitente nace en virtud de su contrato 

con el estipulante y ae vuelve irrevocable en virtud de la 

(28) Fiorentino Adriano. "Le operazioni 'bancaria". Napoli-
1948. pag. 264. 

(29) Donadio. Op. cit. pag. 148. 
( 30) Citado por Donadio. Op. cit. pag. 148. 

------=-,,-==-=-=ce-~- -- ·---=---- ~ ---=-
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rnanii'eataci<Sn de voluntad del tercero en el sentido de qu!t 

rer aprovechar dicha eatipulaci6n. Una última observacidn­

ea partinente hacer: tampoco trat!:Índoae de cr~clito docurnea 

tario revocable podemos hablar de eatipulaci6n a favor de-

tero ero. 

En efecto 1 en virtud del conaentim1ento del -

tercero beneficiario, queda configurado un nexo jur!dico -

entre éste y el promitente, en tanto que en el crédito re­

vocable no puede hablarse de vinculac icín jixr!dfoa. entre el 

banco, aupuesto prom.itente y el vendedor beneficiarioº 

e) T~RIA .DE: LA. ACEPTACION AlíTICIPADA m: LAS L;~mus Dl~ 

BIO DJ!:L VrJ'l'DEJX>R SOBRE EL BAN'jlJER.0.-

Esta teoría ha sido expuesta por el profeaor­

Henri Rousseau. (31), Decano de J.a Facultad de Derecho de -

Poitiers, a prop6eito de la naturaleza jurídica del orédi-

to documentario irrevocable. 

"La carta de crédi"to ea una aceptact6n antia!_ 

pada de las letras de cambio que serán giradas contra el -

banco par el vendedor en ejecuci6n de las estipulaciones -

anteriores entre el comprador y &l." (32) 

Esta teoría ha sido criticada esgrimi,ndose -

(31) Citado por Marais. Op. cit. pag. 31 y siga. 
(32) Las mejores críticas a esta teor!a las ha hecho el ·­

tratadista francés Hamel. Op. cit. 
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para esto, loa siguientes razonamientos: 

A.- El art!culo 97 de la Ley General de Títu­

los y Operaciones de Crédito expresa: "La aceptación debe­

constar en la letra misma y expresarse por -la palabra aceR 

1Q. u otra equivalente, y la firma del girado 11 
.. Si es requ.!_ 

sito indispensable que la aceptaci6n conste precisamente -

en el cuerpo del documento, no puede hablarse de una acep­

tacidn anticipada que conste en un documento distinto como 

es la carta comercial de crédito. 

B.- El artículo 99 de la citada ley dioe que-

11la aceptacidn debe ser incondicional, pero puede limitar­

se a menor cantidad del monto de la letra. Cualquiera otra 

modalidad introducida por el aceptante equivale a una neg~ 

tiva de aceptación, pero el girado quedará obligado en los 

términos de su aceptacidn." Este articulo coincide en sus­

términos generales con el artículo 126-3 del Cddigo de Co­

mercio francés, el cual ea citado por Marais (33), ~uien • 

hace el siguiente comentario a propdsito de la aceptaci6n­

anticipada dentro del crédito irrevocable: 

"En tal circunstancia., no se trata. de una re!=}_ 

tricci6n respecto al monto por el cual la letra de cambio­

ha sido gira.da, sino de una condici6n puesta a la acepta -

(33) Op. cit. pag 31 1 siga. 
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ci6n misma. Esta condici6n consiste en que la letra de cam 

bio debe ir acompañada de documentos regulares"~ Consecue!l 

temente est~ en la naturaleza del cr6dito documentario 1 -

rrevocable, condicionar la obligaci6n del banco de aceptar 

las letras a la entrega de determinados documentos, mien -

tras que tratándose de aceptación cambiaria, si el aceptaa 

te introduce una modalidad, la ley la considera como nega­

tiva de aceptaci&n. 

Ha.mel (34) afirma que en materia ca.mbiaria de 

·. ningún modo puede equipararse una promesa de aceptaci6n a .. 

la aceptaci6n propiamente dicha con las consecuencias jur! 

dicas que ésta trae consigo, y concluye afirmando que "no­

es posible explicar el cr~dito irrevocable por la acepta -

ci&n anticipada y separada de una letra. de cambio." 

C.- Sabemos que el banco puede comprometerse, 

· ó bien al pago efectivo de las mercancías, o bien, a la a­

ceptaci6n de letras de cambio. La teoría que se analiza 

trata de explicar solamente este segundo caso y no se re -

fiare a la otra modalidad de la operaci6n que se da cuando 

el banco promete pagar en efectivo, el adeudo del compra -

cdor. Al no tomar en cuenta este caso, la teoría ea incom -

pleta y por lo mismo inadmisible. 

(34) Op. cit. pag. 693 1 siga. 

----- - - -- -- -=c.-,-_ -
--- --- ,, 
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d) Ti<nJ.IA D~ LA CAUCION.-

Demogue (35) en relaci&n con la naturaleza j~ 

ridica del crédito confi~nado describe a esta teoría y di­

ce que su origen se encuentra en una sentencia de 26 de e­

nero de 1926 dictada en Francia, por la Corte de Casaci&n. 

que consider6: 11 el que confirma el cr~dito del comprador se 

transforma en au fiador y da la seguridad que el pago de -

las mercancías ser!{ efectuado con la condici&n que el ven­

dedor est~ en regla. 11 

·· .. Esta idea. t8Jl1poco~ da una ~J<:Jlli,~~cÚ~~i-~~.tis:fa2, 

toria del problema. Las siguientes razones 136nécintund.en-
-

tes: 
- ~ -":.~~~:~/, 

l).Sabemos que la fianza es un contrato acce­

sorio que desaparece cu.ando la obligaci&n principal deja -

de existir, en tanto que en el crédito irrevocable, la o -

bligaci&n del banco frente al vendedor beneficiario subsis 

te adn en el caso de que fuese anulado el contrato de com­

praventa que ea la causa primera de dicha obligaci&n. 

2) Debido a este carácter accesorio que tiene 

el contrato de fianza, el fiador tiene derecho de oponer -

todas las excepciones que sean inherentes a la obligaci6n­

principal (artículo 2812 del C6digo Civil), lo que no suc~ 

(35) Op. cit. pag 141 1 aigs. 



de en el crédito .irrevocable, en el que el banco scSlo pue­

de oponer las excepciones que puedan derivar de la. carta -

comercial de crédito. Esto se debe a la absoluta indepen -

dencia del nexo banco- vendedor, respecto a las otras re -

laciones anteriores a él. Cualesquiera que sean los proble 

mas que surjan entre el comprador y el vendedor o entre el 

banco acreditante y el comprador acreditado, no afectarán­

al derecho del vendedor frente al banco una vez que éste,­

por la emisi6n de la carta comercial de crédito, lo hace -

nacer con loa caracteres de autonomía e irrevocabilidad. 

3) "El fiador no puede ser compelido a pagar­

al acreedor, sin que previamente sea reconvenido el deudor 

y se haga la excusi6n de sus bienes". (36) En el caso del­

crédito irrevocable, el banco no se obliga subsidiariamen­

te, sino que adquiere una obligaci6n principal y a nombre­

propio. El vendedor, como acreedor, tiene el derecho de e~ 

igirle el cumplimiento de dicha obligacic5n en primer térmi 

no y s6lo en caso de incumplimiento podri:i'. dirigirse al co!!!_ 

prador. 

e) TiORU D~ LA DELOOACION.-

Marcel Planiol, en su. "Traite El~mentaire de-

(36) Art. 2814 del Cc5digo Civil. 

·• --·~----- -~ \ 

·---
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Droit Civil" (37) propone la siguiente defin1ci6n de la d~ 

legacidn: "3s el acto por el cual una primera persona, de­

legante, pide a otra, delegataria, que acepte como deudor­

a una tercera persona, delegado, quien consiente en obli -

garse frente a ella". Bl artículo 1275 del C6digo Civil 

. franc~s dice que la delegaci6n es una operaci6n por la 

cual "un deudor da al acreedor, otro deudor que se obliga­

hac ia el acreedor. 11 
• 

Ripert, por su parte, en el mencionado trata­

do de Planiol, escribe a prop6sito de la delegación: 

"Es una operación jur:Cdica por la cual una 

persona (delegante) invita a otra persona (delegatario) a­

aceptar como deudor a una tercera persona (delegado) que -

está anuente a comprometerse con ella. 8sta operación sólo 

se comprende si hay relaciones jurídicas anteriores entre­

las partes. El delegante es deudor del delegatario y acre~· 

dar del delegado. Se trata de transformar estas obligacio­

nes anteriores reemplazándolas por una obligación del del! 

gado hacia el delegatario". (38) 

Asquini (39) ha tratado 

( 37) Planiol Maro el. 11 Trai t~ Ell!mentaire 
Paria 1947 tomo II. 

(38) Ripert- citado por Planiol. 
(39) Op. cit. pag. 24 y siga. 

'--·-·· ...... _. ___ ....-..----w __ _ 
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leza jur!dica del cr~di'to docwnentario a través de la fig~ 

ra de la delegaci&n. Varios autores han acepta.do esta teo­

ría desarrollándola con bastante amplitud, a-tfo cuando a ve 

ces con ciertas variantes en relación a la original. ~nri­

co Colag:ros30 en su "Derecho Bancario" (40), dice: 11 la de­

legaci6n en su forma acumulativa, se amolda con jurídica -

perfección a la compleja. figura del cr6dito confirmado, -­

puesto que ol banco que interviene en la relaoi6n original 

entre vendedor y comprador, a.ctt~a fm los dos momentos báni 

cos de la delegaci6n acwnulativa, o ~ea, la obligaci6n de-

pagar la deuda. del precio, que graya Gobre el comprador or_ 

denante y la asu.nción en nombre propio de tal obligaci6n -

en adjuncic5n y no en sustituci6n del deudor originario, 

sin modificacit5n al&una de la causa debendi, Igualmente, .. 

se inclinan a favor de la teoría. en Italia, Greco ( 41) y -

Ascarelli (42); en Francia, Escarra (43), Hamel (44), Demo 

gue ( 45) '! Mara.is ( 46). Este illtimo autor es el que a mi -

juicio desarrolla con mayor claridad el tema que nos ocupa, 

( 40) 
( 41) 

(42) 

(43) 
( 44) 
( 45) 
(46) 

Op. cit. pag. 32 y aigs. 
Greco Paolo. "Le operazioni di banca 11

• Padua 1931. -· 
pag. 463. 
Ascarelli. 11 Apunti di Diritto Commerciale~ Roma 1932-
pag. 456. 
Op. cit. pag. 531 y siga. 
On. cit. pag. 263 y sigs. 
Op. cit. pag. 146 y siga. 
Op. cit. pag. 32 y siga. 

• 



a11n cuando refiriéndose a6lo al cr~dito irrevocable. Es 

por eso que lo seguimos en la explicaci6n de la teor!a: la 

situación que se presenta en el crédito documentario, di -

ce, es efectivamente la de una delegaci6n •. El comprador 

(delegante) es deudor del vendedor, que hace el papel de -

delegatario de una promesa de apertura de crédito. Esta 

pro1nesa será reconocida por un banco delegado. Por otra 

parte, el comprador delegante es acreedor del banco deleg~ 

do, por el monto de la apertura de cr~dito, ya que el ban­

quero se ha comprometido frente al comprador a realizarla­

en provecho de un vendedor determinado. 

El comprador delegante transmite, pues, al -­

vendedor delegatario, el crédito que tiene contra el banco 

delegado. ill. banquero acepta esta delegaci&n y consiente -

en obligarse personalmente frente al vendedor. El banco, -

una vez comprometido frente al vendedor, hace nacer un cr! 

dito en provecho de éste, el que serd independiente del 

crádito que el comprador podía tener contra él. Esta inde­

pendencia ae manifiesta en la imposibilidad para el deleg~ 

do, de oponer al delegatario las excepciones y medios de -

defensa derivadas de su relaci~n con el delega.nte. 

Consideramos que, efectivamente, la delega 

oi6n es la figura jurídica que parece ruda adecuada para e! 

plioar la naturaleza jur!dica del crédito documentario. El 
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tratadista español .roaqu:!n Garr.igues (47) dice que es neo~ 

sario partir de la idea de que no se trata de un solo con­

ti'a to con pluralidad de partes, sino de distintos contra -

tos, cada uno de los cuales con una causa distinta, liga -

dos entre s! por una misma finalidad econ&mica, siendo ad~ 

más muy importante para determinar la naturaleza jur!dica­

de la operaci&n, la consideraci6n de que el banco intervi~ 

ne en un negocio ajeno realizando una doble fu.nci6n: ejec~ 

tiva y de garantía, en relacicSn al contrato causal. Es eje 

cu ti va debido a que la i.nsti tuci<Sn bancaria se obliga al -

pago de las mercancías y al retiro de determinados docu:ne~ 

tos, y es funci&n de garantía porque el banco se obliga 

personalmente, en nombre propio, frente al vendedor, con -

virtiéndose en su deudor. La forma m~s adecuada de vincu -

lar esta diversidad do contratos y de explicar la interve~ 

ci6n del banco en la ejecuci&n de un contrato de comprave~ 

ta en el que no ha sido parte para asumir una deuda ajena, 

pero no liberando al primitivo deudor, será esta figura de 

la delegaci6n acumulativa o imperfecta. 

Se dice que ea acumulativa porque el comprom! 

so del banco no produce efectos novatorioo, quedando sub -

sistente la relaci~n anterior que se deriva del contrato -

(47) Op. cit. pag. 597. 



Podr~ tratarse, además, de una delegatio s~l-

vendi, si el banco delegado paga el precio de la compre.ve!! 

ta al vendedor delegatario, contra. la entrega que ~ste le­

haga de los documentos; o de una delegatio go:ni-ttendi, en 

el caso de que el banco acepte u.na letra de cambio. 

Es ta teor:!a, a pesar de qile como se ha dichO·t 

cuenta con el apoyo de destacados tratadistas, no est~ ex­

enta de cr!.ticas. Giuseppe Dona.dio (49) y Vittorio Salan -

dra (50) son quienes a mi juicio han elaborado los mejores 

razonamientos, algunos de ellos aparentemente definitivos. 

El primero de ellos dice que la linica forma posible para -

explicar la naturaleza jurídica de la delegaci6n, es a tr~ 

v~s de la teoría de la doble autorizaci6n. Esta teor!a, ª! 

puesta por Eneccerus, sostiene que la delegaci6n se expli­

ca a trav~s de una autorización otorgada por• el delegante­

-para ~ue el delegado realice en favor de un tercero una -

determinada prestaci&n y de una a.utorizaci&n dada por el -

mismo delegante al delegatario para que reciba esa preata­

cidn a nombre propio, y que ~ata no puede aplicarse al cr! 

(48) Barrera Gra.f. Op. cit, pag, 144. 
(49) Op. cit. pag. 187. 
(50) Salandra Vittorio. "Apertura. di Credito Utilizabile -

da terzi" Rivista di Diritto Commerciale. 1926 t. II­
pag. 654 y aigs. 
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dito dóc1.lm.entario irrevocable. En ~ste, el banco (supuea·­

t9 delegado) se compromete, no solamente frente al compra­

dor a liquidar su deuda, sino tambi~n mediante la carta e~ 

mercial de crédito, se obliga en no~bre propio frente al -

vendedor. Por otro lado, deber~ el banco, además, examinar 

y aprobar ciertos documentos q_ue le presente el vendedor,­

como condición oi!_le aua non para su pago, estando obligado 

a entregarlos al comprador en su oportunidad. ¿ Pueden ex-

plica.rse estas funciones del banco, q_ue denotan cierta au­

tonomía, a través de una autorización que es una simple f'a 

cultad o permiso para hacer algo ?. Se trata entonces de -

un mandato en el que el comprador es mandante y el banco -

mandatario. 

Ahora bien, agrega Dona.dio, si la autoriza -­

ci6n no és suficiente para poder explicar la relación com­

prador-banco, es absurdo referirse a ella tratándose del • 

.ri.exo comprador- beneficiario. El derecho de ~ste naci6 or!, 

ginariamente en virtud de un contrato de compraventa. ¿ e~ 

mo puede hablarse de autorizaci6n del comprador al vende -

dor beneficiario para recibir el pago del banco, si el de­

recho del vendedor por su origen es el de u.na de las par,­

tes del mencionado contrato de compra.venta ? • 

Para refutar estas consideraciones, diremos - · 

que_es dudoso, en primer lugar, que la naturaleza j~);-°:!d.Ica: 



de la delegacióno)3&lo cpuedá explicarse a trav~a de la teo-
- -

e r!a de ia. doble autorización, puesto que al respecto exis-

ten opiniones contrarias de notables tratadistas; así, por 

ejemplo, Asquini (51) opina que el nexo delegante- delega-

do es el de un mandato. Por otro lado, es necesario recor­

dar la independencia de las relaciones dentro del cr~dito-

docum.entario irrevocable; es necesario entonces, como dice 

el mismo ~squini, hacer abstracción de las relaciones pre­

existentes. fil. vinculo banco- vendedor, es independiente,­

de la relación anterior constituida en virtud del contrato 

de compra.venta. 

Salandra (52) tampoco estl:{ de acuerdo en con­

siderar al.crédito documentario irrevocable como una dele-

g~~i6n. BU esta figura, el delegado paga a.l delegatario en 

virtud de la deuda que tiene con el delegante, tenninándo­

se con el pago ambas relaciones crediticias; en tanto que­

en aqu~l, el banco paga con dinero propio, y el nexo que -

se :forma entre este último y el vendedor, es independiente 

de las demás relaciones en las que los derechos y obliga -

cionea que de ellas se derivan quedan subsistentes. 

Afirma, asimismo, el maestro italiano, que en 

la delegaci6n el delegado únicamente es deudor del delega•_ 

(51) Op. cit. pag. 251 y siga. 
{52) Op. cit. pag. 654. 
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tario y en el crédito irrevocable el banco es también acr~ 

dor del beneficiario respecto a ciertos documentos que és­

te debe entregarle. Encuentra., a.dernáa, en relación con el­

objeto que se persigue, otra diferencia fundamental. 1'21 la­

delegaci6n la. función del delegado es exclusivamente solu­

toria en relaci6n a la deuda del delegante. En el crédíto­

irrevocable • además de tener el banco esta misma. función,·­

se constituye en .garantizador de la deuda del compradorº 

En relac16n a la primera de las objeciones e~ 

puestas por Salandra, el maestro Barrera Graf (53) ha di -

cho qu.e ''las relaciones internas entre delegante y delega­

do no tienen porqué quedar satisfechas al pagar éste al d~ 

legatario; las relaciones posteriores a la ejecución de e! 

ta obligación, son ya ajenas a la relaci6n de delegaci&n -

que con dicho pago agota. su. contenido." 

Con referencia a la afirmaci6n de que en el -

crédito irrevocable el banco es también acreedor del bene~ 

ficiario, se ha dicho que el vendedor no tiene obligaci&n­

de entregar los documentos, sino que simplemente se trata­

de una conditio juris para poder recibir del banco el pago 

de la mercanc !a. 

Por iiltimo, se dice que el mismo término "ac}! 

( 53) Op. cit. pag. 145. 
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mulativa 11
, a.l hablarse de una delega.ci&n con esta modali -

dadt est~ denotando una garantia a favor del acreedor. 

f) CONCLTJSION.-

Ad.mitimoa con el tratadista Luia Muñoz (54) -

que la conatrucci6n jur!dica que se ha hecho sobre la del~ 

gaci6n para explicar nuestro negocio, no ea definitiva y -

ea mucho muy controvertida, pero como ha dicho un autor: -

11 si es absolutamente indispensable encuadrar al cr6dito do 

cumentario en una categor!a jurídica determinada, conviene 

considerarle.como un contrato que presenta los caracteres-

de la delegaci6n". (55) (56) 

( 54) Muñoz Luis. "Derecho Come.rcial't. Buenos Aires 1960. -
t. II. pag. 389. 

( 55) Marais. Op. cit. pag. 33 y siga .. 
(56) La relacion trilateral de delegación ha nacido en vi~ 

tud de dos relaciones preexistentes: relación de va -
lor- (contrato de corapraventa), que justifica el pago 
al vendedor delegatario, y la relación de provisi&n,­
que justifica la obligaci3n as~nida por el banco ha -
cia el comprador, de hacer el pago a un tercero bene­
:f'icia.rio. 

1 

1 
1 
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2.- Jfür::NTE:S Ll~ALE!S.-

a) LAS RWLAS D~ VIrJNA.-

Por ser un negocio que se realiza entre pla -

zas distintas, frecuentemente de diversos países, por sus­

peculiares caracteres y sobre todo por tratarse de una in~ 

titucidn relativamente nueva, no existe en el derecho in -

terno de loa distintos f~tados una legislaci6n adecuada. 

Cuando a finales del siglo pasado y princi 

·pios del actual ae hizo frecuente el empleo del or~dito d2_ 

oum.en·tario, las asociaciones de banqueros se empezaron a .. 

preocupar por tratar de establecer puntos de vista coinci­

dentes para resolver loa problemas que estas operaciones -

s~scitaban en la práctica. Como ejemplo citaremos la Con -

venci&n aprobada por la Asociacidn de Bancos de la Repúbli 

ca Argentina que contiene 17 reglas sobre la materia, (57) 

us! como el texto publicado en 1920 por los banqueros de -

París sobre las aperturas de crédito documentario. (58) 

Posteriormente, en el año de 1926, en el Con­

sejo de la Cmnara de Comercio Internacional, fué presenta­

do uu informe que exponía la conveniencia de formular un -

conjunto de reglas que uniformaran las modalidades y cláu-

(57) Garo .ff'rancisco J. "Derecho Comercial". Buenos Aires -
1956. pug. 903. 

(58) Garriguea. Op. cit. pag. 639. 

1 
1. 



sulas de los contratos de cr~dito docu.mentario. La propos! 

ci6n fué aceptada y se encarg6 a la Comiai&n de la letra -

de cambio y el cheque la redacci&n de un anteproyecto, el­

cual. se terminó en 1927 y fu~ sometido dos años después -­

con el rubro de 11 H.eglELJJJ.ento Uniforme relativo a los Crédi­

tos Docum.entarios", a. la consideraci6n del Congreso de Am~ 

terdam de la Cámara de Comercio Internacional$ Fué discuti 

do ampliamente el trabajo, no obteniendo la aprobaci6n de-

todas las asociaciones bancarias nacionales, por lo que 

fu~ designado un nuevo comité durante el congreso celebra­

do en 1931 en Washington. Esta comiai6n mejor& el texto a~ 

terior y formuld 49 reglas q.ue bajo el rubro "Reglas y U-­

sos Uniformes relativos a los Cr~di tos Documentarios 11·, fu~ 

ron aprobadas por el VII Congreso de la Crunara Internacio­

nal de qomercio, celebrado en Viena en 1933 y adoptadas 

por las asociaciones bancarias de Francia, Italia, Alema-­

nia, suiza, Pa:!aes Bajos, Bélgica y Rumanía ( 59 )., 

El texto ha sido objeto de dos revisiones pos 

teriores. La primera, en el XIII Congreso de la C~mara In­

ternacional de Comercio, celebrado en Lisboa del 11 al 16-

de junio de 1951. Y la otra del año de 1962, incorporando­

ya las prácticas nuevas y las modificaciones naturales, en 

( 59) Garo. Op. cit. pag. 682. t. II. 

1 
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virtudºde la normal evolución de la. inatituci&n., (60) 

Estas reglas constituyen un esfuerzo para unl 

ficar y codificar las pritcticas comerciales a las cuales -

dan lugar las operaciones documentariaa. Ea importante ha­

cer notar, que si bien ea cierto que eata.s reglas expresan 

loa usos que generalmente se siguen por loa diversos paf~­

sea, por sí mismas no tienen ninguna fuerza obligatoria. -

(61) Es claro, que la Cámara de Comercio Internacional no­

tiene a.tribu.tos legislativos, siendo oportilllo transcribir­

a.qu!, parte del proemio del texto revisa.do de las regla.a:­

"La Cámara de Comercio Internacional somete el texto revi­

sado para su adopcidn a las asociaciones bancarias de los­

diferentes países y recomienda que dentro de lo posible, -

loa bancos lo pongan en ,rigor u.niformemente •••• 11 Se pide -

que de ser posible ae adopten estas reglas que se conside­

ran laa más convenientes para regular la institución. A 

propósito de ea·te punto dice Francisco J. Garo: (62) 11 En -

pa.rticLLlar, regirán las practicas y reglas bancarias {Re -

glas de Viena), en cuanto las partes contratantes se refi~ 

( 60) 

( 61) 
( 62) 

Este último texto revisado, ·fu~ enviado a las institu 
ciones bancarias mexicanas en circular no. 939 de 24:­
de ju.nio de 1963 por la Asociaci6n de Banqueros de M! 
xico. 
Escarra. Op. cit. pag. 490 y siga. 
Op. cit. t.II. pag. 682. 
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rana ellas; pero sin la pretensi6n de.derogar laa normaa­

legales en cuanto afecten al interés del comercio y con m~ 

yor raz6n al orden público; por lo que en no pocos casos -

las norma.a que se vinculan a dichos intereses imponen su -

indiscutible prevalencia. 11 

La finalidad de esta codlflca.cí6n, dice Garri 

guee ( 63), "ha sido la de convertir los usos de suyo hete­

rog~neos y de difícil prueba, en unas condiciones genera -

les bancarias uniformes". Cuando las partes reproducen en­

el contrato, en forma textual, algtin artículo de las Re -~ 

glas, el uso se convertir~ en norma contractual. Se trata­

rá de un contra.to de adhesi6n impuesto por el banco al el!_ 

ente. ( 64) 

Debemos reconocer que los banco siguen estas­

reglas generalmente y esto es debido, a que au elaboraci6n 

obedece a los usos seguidos en el comercio interna.cional.­

Ae!, en las solicitudes de apertura de crédito documenta -

rio • los bancos norteamericanos insertan comumnen·i;e la 

cláusula siguiente: "'íi!x:cepto en el caso en que se e.xprese­

lo contrario, este crédito eat~ sujeto a las reglas y uaos 

uniformes sobre el crédito docUI!lentario, establecidos por-

la Cámara Internacional de Com.ercio. 11 

( 63) Op. cit. pag 639·. 
(64) Ibidem. pag. 640. 



b) LA LET.-

Loa C6digos Civil y de Comercio son incueati~ 

nablemente, fuentes de derecho para normar las operaciones 

documentariaa. ea preciso hacer una consideraci6n importa~ 

te sobre este punto: señalamos en el inciso anterior, que­

por tratarse de una institaci6n relativamente nueva, no e~ 

iste aun en la legialaci&n de la mayoría de los países una 

regla.mentacidn adecuada de la misma. (65) A falta de esta, 

los principios generales que de dichas leyes se deriven -

aon desde luego aplicables, así, por ejemplo, las reglas -

de la comisi6n mercantil y del mandato que contienen los -

c6digas, servirán para dar soluci6n a un problema. present!_ 

do, al no existir capítulo especial que en forma detallada 

se refiera al crédito documentario. 

&xiate otra dificultad que ya también hab!a -

moa apuntado. Por tratarse de un negocio realizado en dis­

tintos lugares y por diferentes entidades, ea frecuente -­

que en los conflictos que se presentan en la práctica, ex­

ista el problema de cual deba ser el juez que conozca del­

asu.nto y cual la ley aplicable al mismo. Habrá que recu -· 

( 65) 11 Esto, m~ta que en ninguna otra parte, es fácil compr2_ 
barlo en los países latinoamericanos, en los que, con 
raras excepciones, el cr~dito documentado ea descono­
cido en las legislaciones positivas ••• 11-Barrera Graf. 
Op. cit. pag, 193. 

1. 
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rrir desde luego a loe principios del derecho internacio -

nal privado. Lazcano (66), en referencia a la relación a - 1 

creditanta- beneficiario, sostiene que la ley q,ue debe a -

plicarse y el juez que debe conocer del negocio, son loa -

del lugar del banco acreditante, por ser donde realmente -

se celebra y se ejecuta el contrato. Donadio (67), sobre -

este punto, habla tambi~n de .la dif.icul tad que existe en -

muchos casos para resolver un litigio cuya forma de solu -

ci6n no est~ debidamente prevista en los ordenamientos le~ 

gales. 

e) LA INTERPRii;'rACION EN EL CREDITO .DOCUM ~TA.HIO ·-

Interpretar, sabemos, es "desentrañar 

tido de una expresi6n" ( 68), por lo mismo, se hace necesa­

rio tratándose de los contratos documentarioa, realizar ª!:!.. 

ta labor de exégesis con "un criterio de universalidad y~ 

niformidad, dando 8. laa palabras' t~rminoa :r hechos' un - e" 

sentido que pueda ser admitido en cualquier otro pe.:!a, evf 

tando que conceptos particulares rompan la uniformidad que 

implica el cr~di to documentario. 11 
( 69) 

( 66) C.A. Lazcano. ".~pee tos internacionales del cr~di to -
documentado". Qi "La Ley". t. 64- citado por Garo. -- · · 
Op. cit. pag. 682. 

(67) Op. cit. pag. 198 y sigs. 
(68) García Maynes. "introducci&n al Estudio del Derecho"• 

México 19 58. pag. 32 5. 
(69) Vidal Sol~. Op. cit. pag. 10. 

,· 
. i 



51 

Sobre· este punto, se insiste especialmente en 

la literalidad de la carta comercial de cr~dito, sosteniéa 

doae que la obliea.ci6n de las partes estriba, exclusivame!!_ 

te, en lo que se desprenda de la letra del texto de dicha­

carta, Es evidente, sin embargo, ~ue los t~rminos de la -

carta s! pueden interpretarse para indagar por una ex~ge -

sis filol6gica "el conocimiento de lo ya conocido", como -

dice Augusto Boeck (70); esto es, inquiriendo el penaamiea 

to real que sus autores quisieron expresar, pues es claro, 

que debe prevalecer en un contrato la voluntad de sus auto 

res. 

Una dltima consideraci6n sobre este aspecto -

consideramos pertinente hacer. La costumbre mercantil,ha -

impuesto la utilizaci6n uniforme de una terminología pro -

pia, en las diferentes formas utilizadas para la realiza -

ción del negocio documentario (solicitudes de apertura de­

cr~dito comercial irrevocable, solicitudes de confirmaci6n, 

cartas comerciales de crédito). Si en algún caso se trata­

ra de dar un significado distinto al usual a alg\in término 

en ellas contenido, obviamente el banco estará exento de -

toda responsabilidad. 

(70) Citado por Garc!a Mayn_ea. Op~, cit. pag. 325. 

\. 
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d) LEnISLACION NACIONAL.-

Mencionaremos en primer lugar, las disposici2_ 

nes que en el derecho· mexicano norman las operaciones de ~ 

crédito documentario: 

1) La "Ley General de Títulos y Operaciones • 

de Crédito" de 1932, se refiere específicamente al crédito 

confirmado del articulo 317 al 320 inclusive. 

2) Pueden citarse también las i·eglas sobre "b. 

pertura de Crédito" contenidas en la mencionada ley. 

3) El artículo 113 de la 11Ley General de Ins­

tituciones de Crédito y Organizaciones Auxiliares 11 trata ~ 

de los créditos docum.entarios. 

4) El artículo 13 de esta '\Ütima ley se refi~ 

re a la "Compraventa con Apertura de Crédito". 

5) Ea pertinente citar también, el articulo 2-

de la "Ley General de Títulos y Operaciones de Crédito", -

que considera de aplicaci6n supletoria a los usos banca•--

ríos y mercantiles. 

6) Tratdndose de la relaci6n acreditado- acr~ 

ditante, son aplicables las reglas de la comisión mercan -

til que ae encuentran en los articulas 273 a 308 del C6di­

go de Comercio, así como las reglas del mandato del Código 

Civil y concretamente el art:!culo 2596 en el que se pre·ten, 

de fundamentar la imposibilidad para el acreditado de rev~ 
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oar,u JJ.~:~:i-~d.:f{() q~~-!ÍEÍ>sr<lo abierto por el banco acredita!! 

artículo 113 de la Ley Gene­

Insti tuo iones de Cr~dito y Organizaciones Auxilia -

res, considera que son aplicables los usos internacionales 

para determinar las obligaciones de las instituciones ban­

carias. "Por tanto y en virtud del reenvío establecido en­

la ley, entre nosotros debemos considerar co~o ley aplica­

ble las Reglas de Viena". ( 71) 

8) fil. proyecto para el Nuevo G6digo de Comer­

cio, en la parte relativa a Títulos y Operaciones de Créd!_ 

to}~_noa habla en forma específica del crádito documentario, 

800 al 806 inclusive. 

Como se desprende de la enumeracidn anterior, 

aun cuando en nuestro derecho existen disposiciones espe-­

c!ficas relativas al crédito documentario, superando en e! 

to a la mayor parte de las legislaciones extranjeras, sal­

ta a la vista la ausencia de una reglamentaci6n coapleta,­

sistemática y coincidente con los usos internacionales. S~ 

bemos que en la práctica las Reglas de Viena son las que -

en nuestro país realmente norman la institución. 

Trat:índose de la reglamentacicSn del "crédito-

( 71) Gervantes Ahumada Ra:ul. 11Tttulos y Operaciones de Cr~ 
di to" i.ié::dco 1964. pag. 275. · -

1 



oontirm.ado" que ha.ce nuestra. Ley General de Títulos y Ope­

raciones de Cr~dito, el maestro Cervantes Ahumada dice que 

no es apropiada la denominaci6n que la ley da a la corres­

pondiente aecci6n, ya que está confundiendo al t~rmino 

"continuado 11 con el de "irrevocable 11
• 

En capitulo posterior en que tratamos las mo­

dalidades técnicas de la operaci6n, habremos de distinguir 

perfectamente al crédito irrevocable del confirmado. Como­

ae verá, la diferencia fundamental estriba en que mientras 

el primero se refiere a la relaci6n acreditado- acreditan- · ¡ 

te e imposibilita al acreditado para revocar el crédito, -

el segundo, o sea el crédito con:firmado, se relaciona con-

la obligación personal que pueden adquirir los bancos que­

notifican la apertura de cr~dito al beneficiario. 

En el artículo 2596, como decíamos, se funda­

menta la irrevocabilidad del crédito: "El mandante puede -

revocar el mandato cuando y como le parezca, menos en aqu~ 

lloa casos en que su otorgamiento se hubiere estipulado e~ 

mo una condici6n de un contrato bilateral o como un medio­

para cumplir wia obligaci6n contraída. En estos casos tam­

poco puede el mandatario renunciar al poder. 11 



C A P I f U 1 O III. 

1.- J.~ACION8S JUH.IDICAS EH'rac: LAS.PART,~S. 

2.-

3.-

a) 31 contrato de compraventa (la venta CIF.). 

b) Relaciones del comprador con el banco. 

e) ~elaciones del banco con el vendedor. 

d) ~elaciones bancarias. 

il.!lt?..i!i'OnOS Y OBLIGACIONES D8 LAS PAR'NS. 

a) Del comprador frente al vendedor, 

b) Del comprador frente al banco, 

e) Del vendedor frente al comprador. 

d) Del vendedor frente al banco, 

e) Del banco frente al comprador. 

f) Del banco frente al vendedor. 

BX.TINCIOH DEL CONTRATO. 
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i~->lillLAcrmrns JUíUDICAS Zi'fTRii: LAS PAa'r~s.­

a) r.il, CO!.'l'fdA:fO D~ GOUPHAV~'N'fA. (LA Vi!JfrA CIF.) 

Como ae vi6 anteriormente en el inciso en que 

describimos al negocio de crédito documentario, puede de -

cirae que este se origina en el contrato de compraventa 

mercantil que celebran las partes comprador- importador y­

vendedor exportador de la mercancía. Para su celebraci&n,-

3er~n utilizadas las formas usuales en el comercio y podr~ 

llevarse a cabo en forma directa o bien por corresponden -

cia o mediante representantes. En el contrato quedará esti 

pulado, que el pago de la mercancía se realizará mediante­

la apertura de un cr~dito docurnentario y contra entrega de 

determinados docu.11entos. Se hace necesario resaltar la par 

ticular importancia de esta cl~usula, pues ea causa de las 

posteriores relaciones jurídicas de la operaci6n, ya que -

11su contenido quedará reflejado en los convenios que luego 

concertará el comprador con el banco y más tarde ~ate con-

el vendedor. 11 
( 72) 

El contrato tendrá los caracteres propios de­

las compraventas mercantiles y adem~s de las estipulacio -

nes propias que se dan en cada transaccidn concreta, qued~ 

rá sujeto a las cláusulas CIF., CP., FOB. u otras semejan-

(7;f) Vidal Sol~. Op. cit. pag. 12. 

1. 
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teEJ. Consideramos "entonc'~s ;trnport8.nte .dentrº de este apar­

tado hacer un breve' e~tll,di~~~e la'C:o~praventa CIF. que ea, 

como dice Colagrosa~2<7~.)"iz. ~1·e1·~odelo d~ toda venta contra 
. >'--~:·,_-~;,: ~::.:tJ~-: 

doownentoa. i~ c;f$1"i e~'~a venta al embarque con precio-
,-::< > 

único que in81.uye el de la mercanc:!a, el seguro y el flete 

( ~ost, Insurance and !reight.) Despu~s de la abreviatura.­

ae acostumbra escribir el lugar de dest1.no de las mercanc.f 

as, por ejemplo, CI.li'. Veracruz, M~xico. Ssta. f6'rmula., en Q. 

ca.siones se restrin.rse y en ocasiones se amplia; a.sí, se u­

tilizan las siglas CP. significando que estarán a cargo -­

del vendedor, exclusivamente el costo de la mercancía y el 

flete, liberándose de contratar el seguro. 

Die e Muñoz ( 7 4) que es ta venta C.F. , ha tenido 

éxilo 11ante las dificultades internacionales para reclamar 

indemnizaciones derivadas de se~uros, ya que los comprado­

res prefieren pactarlos con instituciones nacionales." 

A veces, decíamos, las obligaciones a cargo -

del vendedor son ampliadas, tenemos por ej amplo, la f6rmu-· 

lacCIF. and E. (echange), significando que tambi~n respon­

derii del riesgo del cambio; la CIF. and c. (comission), -

quiere decir que el vendedor adicionalmente estará obliga-

(73) Op. cit. pag. 306 • 
. (74) Op. cit. pag.· 369. t. II. 
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do a é(itJsí'acer u.na comiai6n comercial .• (75) 

Refiriéndose a la venta en')., que es como se­

ha di6ho, la mds frecuentemente utilizada en la pr~ctica -

comercial, es conveniente insistir que se trata de una co~ 

praventa de mercancías fletadas y aseguradas. 61 vendedor, 

quedard obligado a la entrega de dichas mercancías y a con 

tratar el flete y el seguro. Deberií, asimismo, entreear 

los títulos representativos de la mercancía (factura, con.2. 

cimiento de embarque y p6liza de seguro. 

fil tratadista inelés Kennedy ( 76) sostiene __ ..:, 

que en el caso de la CIF., no se trata en realidad de una.­

venta de mercancías sino de una venta de documentos. Esto-

ea inexacto, dado que la eficacia representativa de los tf 

tu.los de cr~dito que, como en el caso del conocimiento de­

embarque, son utilizados en la operaci&n, hace del todo ia 

sostenible esta posici&n. (77) Puede decirse entonces, que 

la venta CIF. es simplemente una compraventa de mercancías 

sobre docl.imentos. 

(75) 
(76) 

(77) 

(78) 

Sostiene E:nneccerus (78) que se trata de una-

Muñoz Luis. Op. cit. pag. 369. t.II. 
Kennedy. "Contracta of Sale CIF., Londres 1924. pag.-
22 y siga. 
El maestro Barrera Graf habla con amplitud del tema.~ 
Op. cit. pag. 42 y sigs. 
Enneccerus Kipp Wolff. "Tratado de Derecho Civil". 
Traducci6n a la. 35a edici6n alemana. Tomo II. 

Í 
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compraventa única., dado que ''no es posible hablar como 

quieren algunos de uni6n de contratos o de contrato mixto; 

puede hablarse, eso s!, de contrato típico con prestacio-.:.. 

nes subordinadas de otras especies". El precio dela 'ca·~;;. .. 

praventa es entonces único. 

Resulta intéresante referirse a la pol~mica -

q,ue existe en torno a. la determinaci6n del momento en que­

el derecho de propiedad sobre las mercancías se transmite­

al comprador. 81 maestro Barrera Graf (79) resume las dif~ 

rentes teorías que han sido elaboradas al respecto. Segui­

remos en este punto al mencionado autor. 

l) La jurisprudencia francesa en alguna oca -

si6n sostuvo q_u.e si se r.onsidera a la vent1 como un contra 

to consensual, habrá que concluir que en t:l caso de la ven, 

ta CIF., la propiedad de las mercancías sp transmite por -

el mero acuerdo sobre el precio y la cosa. 

2) Ripert dice,que el momento de la transfe -

rencia de la. propiedad es aquel en ci11.e f"l vendedor cumple­

con su obligaci6n de realizar el embarque de las mercancí­

as. Basta que se realice la especificaci6n de la mercancí­

a unilateralmente por el vendedor, para que la transmi -­

si6n de la propiedad se ef ectde. 

(79) Op. cit. paga. 4 a 10. 

1 
_¡_ 
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3) Renard sostiene, q_ue para la tra.nsmisi6n -

de la propiedad, son necesarios tanto el embarque (candi -

tio sine qua non) cuanto la transmisi6n de los documentos. 

La opini6n q_ue parece más fundada es esta úl­

tima, pues para que pueda hablarse realmente de transmi -­

oi6n de propiedad, se hacen necesarios dos requisitos fun­

damentales: la individualizaci6n de la mercancía por parte 

del vendedor, realizada en el momento en que ~ste la entre 

gaal porteador, y el conocimiento de dicha especificaci6n 

por parte del comprador, que solamente se logra mediante -

la entrega a ~l de los documentos representativos de la 

mercancía. Además de Renard, encontramos que esta tesis es 

defendida por autores de la estatura de Donadio (80), Ga -

rrigues (81). y Greco (82). 

Consideramos que puede, asimismo, afirmarse,-

queces<ta~teor!a es~~ ~n concordancia con ll'.lestro derecho.­

El art:!culo 378 del Código de Comercio establece que "des­

de el momento en que el comprador acepte que las mercancí­

as vendidas queden a su disposición, se tendrá por virtual 

mente recibido de ellas y el vendedor quedant con los der~ 

chos 1 obligaciones de un simple depositario. 11 

(80) Op. cit. pag. 190 y siga. 
(81) Op. cit. pag. 605 y siga. 
(82) Op. cit. pag. 470 y siga. 



- --=- --- ~~'--=-~-- - - - --- -·---

_:::;o_-_--c=-----='---_---

-_o~--o-- -=------- -----

. 61 . 

Vinculando el precepto con el artículo 19 de­

la Ley General de Títulos y Operaciones de Crédito que ex­

presa, que "loa t:!tuloa representativos de mercancías atr.!, 

buyen a su poseedor leg:!timo el derecho exclusivo a dispo­

ner de las mercancías que en ellos se mencionen ••• ", y to­

mando en consideraci6n, además, la exigencia legal en vir­

tud de la cual, para la transmisi6n de la propiedad, se r~ 

quiere la determinaci6n de la cosa con conocimiento del a­

creedor, aa! como la necesidad jux:!dica de que el objeto -

de la compraventa sea cierto y determinado, tenemos que 

concluir, que en nuestro derecho positivo, la traslaci6n -

de la propiedad opera por la individu.a.lizaci6n de la mer -

cancia, que hace unilateralmente el vendedor en el momento 

de su entrega al porteador y por la transferencia de los -

títulos representativos al comprador. 

Es necesario recordar, que normalmente la ve!:!_ 

ta CIF., tiene por objeto cosas gen~ricas; es por esto que 

la transferencia de la propiedad tiene lugar con su indivi 

dualizaci~n, adem~s, insistimos, de la entrega al compra -

dor de los documentos representativos de la mercanc!a. 

Otro punto sumamente debatido, es el de la 

transferencia del riesgo. Se hace necesario determinar 

··. cfu!ndo y en qué momento la pérdida o deterioro de la mer -

canc!a, sin culpa del vendedor, recae en el comprador. El-

--

L 
¡ 
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prin_c ~Pf? -res peri t domino- es pÓ~.•·.¡~{s~oa 'auto-

res para tal efecto. (83) 

Sin embargo, en la prc!ctica es invariable tr~ 

t~ndoae de ventas contra documentos, el considerar al com­

prador responsable de la p~rdida o deterioro de las merca.a 

cías, u.na vez que éstas son embarcadas, no obstante que la 

transmis16n de la propiedad se verifique con posteriori 

dad. (84) 

Lacomp~yen.tE!-CIF., es un contrato bilate 

es, con prestaciones rec!procas. El vendedor, CQ. 

mo liemos vi.Jt~, este! obligado a entregar la merca.ne :!a per­

fectamente especificada, as! como a remitir determinados.;. 

documentos al comprador. Este est~ obligado 

cio contra la entrega de esos documentos. 

Con referencia a los gastos necesarios para -

ra-ejecti.()Mn del contrato, puede formularse el siguiente -

principio general: "el vendedor tendrá obligaci6n de pagar 

todos aquellos gastos ~ue sean necesarios para el cumpli -

miento de sus obligaciones y a partir del momento de la a­

sunci6n de los riesgos por el comprador, los gastos que la 

operaci6n requiera, correrán por su cuenta." (85) Canse 

(83) 

(84) 
(85) 

Rabel. 11Das Recht des Tl/arenkaufs", Tt!bingen-
1958. citado por Muñoz. Op. cit. pag. 376. 
Kennedy. Op. cit. pag. 138 y sig. 
:Muñoz. Op. cit. pag. 387. 

Berlin,-



ouentemente, el vendedor cubririi los derechos 
cidn y el comprador los de importaci6n. 

- -- ---- _- ----- -~- --

Tratdndose de ventas internacionales, obvia .- , ·· 

mente las. partes deberán establecer previamente en el con­

trato con que moneda se realizar!t el pago. ~"'recucntemente­

ae señala la de un tercer pa.ía que como los Estados Unidos 

tiene una moneda de plena aceptaci6n. Bn relaci6n al luear · 

donde debe ef ec tu.ara e el pago, ya lo hemos dicho, es el 

tio donde ae entreguen los documentos. (86) 

Fiorentino (87) se refiere a aquellas cllfuéu.~· . 

las que suelen incluirse en el contrato, en virtud de las­

cuales se retarda el pago del precio, como eon, por ejem -

plo: "pago contra. documentos a la llegada de la nave". Con, 

sideramos que una cláusula de eata naturaleza, transforma­

ría a la compraventa CIF., en una venta condicionada al -­

salvo arribo. (88) 

Hemos visto como en la. operaci&n que estudia­

mos, el pago se realiza por medio de instituciones banca • 

rias y mediante la apertura de un crédito documentario. -­

Aunque trat~ndoae de la venta CIF., las partes desde luego 

pueden utilizar otros medios de pago. 

{86) Muñoz. Op .. cit. pag. 387. T. II. 
(87) Op. cit. pag. 274 y sigs. 
(88) En sentido contrario Kennedy, Op. cit. pag. 7~ 

l 
1 
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b) Ri!ILAGIONr.;S DEL COMPRAIXL1 CON ~ BANCO.-

Hemos hablado con anterioridad de las tres r~ 

laciones diversas que se dan en el cr~dito documentario. -

3x.a~i~amos en el inciso anterior la primera de estas rela­

ciones qu.e se constituye por el contrato de compraventa, -

refiri~ndonos a la compraventa CIF. en particular. Vamos a 

tratar ahora, la relaci6n comprador acreditado- banco acr~ 

ditante. 

Debemos, antes que nada, hacer una importante 

observaci6n. No obstante que se trata de relaciones dife -

rentea 'que se dan en tres momentos diversos, debemos cons.!, 

derar.a la operaci6n como un negocio jurídico unitario, en 

el que a semejanza de los v~rtices de un tri~ngulo, las 

tres relaciones independientes constituyen a la vez un to­

do inescindible. A prop6sito de este punto nos permitimos­

transcribir este interesante pdrrafo de Enrico Colagrosso­

(89): 

".i!:l negocio que resulta del cr~dito confirma­

do, debe en su gen~rica configuraci6n, considerarse como -

constituyendo un todo i!nico, ya que, aún realizándose cada 

una de las tres relaciones en diferente tiempo, se mani -­

fiesta, sin embargo, una inegable unidad substancial, de -

(89) Op. cit. pag. 308ysigs. 
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terminada por la. unidad de origen, de causa y de~ob~eto.='=~~=~=~ 

Refiri~ndonos a la relaci6n banco- comprador, 

diremos que se establece, como se ha visto, por una apert~ 

ra de crédito que se caracteriza por la orden que da el -­

comprador a la institu.cidn banca.ria para que pague aJ. ven­

dedor contra entrega de determinados docwnentos. Fiorenti­

no (90) habla de apertura impropia de cr~dito, cuyo origen 

se encuentra. en el contra to rie cornpraven te.. 

A propósito de la nri.tura.leza jurídica de ecte. 

relaci6n, dice Pa.olo Greco ( 91) que se trata de i.m contra--

to que reviste loa caracteres de un rnati.dato. 'l'anto en el -

caso del cr~dito documentario revocable eomo en el del i -

rrevocable, puede hablRrse de relación de mandato. E:n el -

primer caso. el banco obrará a nombre y por cuenta del e~1~ 

prado.r, por lo que se tratará de un mandato repreeentt:1:ci -

vo. En el caso del crédito irrevocable, la relación tendrá 

la naturaleza jurídica de un mandato sin repres~ntaci6n~ -

Se tratar~ de W1 contrato en virtud del cual, el mandata - . 

rio, en la ejecuci6n de su obligación actuará en nombre 

propio, aun cuando por cuenta del cliente de quien recibi6 

la orden de pagar el precio de la compraventa. Se trata, -

como lo asienta. Garrigues, de "un puro contrato obligato -

(90) Op. cit. pag. 273 y sigs. 
(9l) Op. cit. pag. 470 y siga. 
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rio que impone al mandatario la obligaci6n de prestar al 

gÚn servicio o hacer alguna. cosa por cuenta o encargo de ~ 

tra persona, pero en la realizaci6n de este encargo actuau 

do en nombre propio. Se habla de mandatum solvendi vel pr~ 

mittendi. 11 (92) 

Consideramos pertinente, en relaci&n al dere­

cho positivo mexicano, citar al articulo 317 de la Ley de­

T!tulos y Operaciones de Crédito en el que se podría fund~ 

mentar la obligación del banco mandatario, que actúa por -

cuenta de otra persona (el comprador), pero obligándose en 

nombre propio y en forma directa hauia un tercero (el Yen­

dedor): 11 Bl crédito confirmado se otorga como obligaci6n -

directa del acreditante hacia un tercero; debe constar por 

escrito y no podrá ser revocado por el que pidió el crédi-

to 11 • 

(92) Op. cit. pags. 606 T 607. 
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e) R8LACIONES Dill. BA.i'i'CO CON EL VE:NDEDOR.-

Escarra en sus "Principes de Droit Commer --­

cial" (93), para explicar la obligaci6n que asume el banco 

frente al vendedor en la operación de cr~dito documenta ~­

rio, empieza por referirse a los diversos casos en los que 

las instituciones bancarias pueden quedar obligadas frente 

a terceros, y concluye con las características sui-géne:i:JE. 

que se dan en el crédito irrevocable, en el que el banco -

queda firmemente obligado frente a un tercero a pagar la -

deuda del comprador, sin substituirlo y sin tener las ex -

cepciones que a éste corresponden, asumiendo en forma acu­

mulativa la deuda, con objeto de dar confianza, seguridad­

y certeza a la operacic5n. Seguimos pues, a este respecto,­

las ideas del tratadista francés. 

Las sumas de que puede disponer el beneficia­

ri.o en virtud de un contrato de apertura de crédito, serán 

empleadas por él para los m!:1'.s diversos fines. Le servir~u­

generalmente para pagar a sus acreedores, a su personal, a 

sus proveedores. iwentualmente las emplear~ en otros mene~ 

teres, por ejemplo para comprar títulos, para dar antici -

pos o hacer actos de liberalidad, aun cuando este último -

caso ser:!a excepcional y sin duda sin el conocimiento del-

(93) Op. cit. pag. 486 y siga. 
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banco, ya. que no es misi6n de ~ete otorgar un crédit.o para 

esta claoe de actos, 

Sea como sea, estas sumas en definitiva eeri!n 

pagadas a terceros por el beneficiario de la apertura de -

crédito, Pero eu banco, aun conociendo y aprobando esta a­

i'ectuci6n, no contrae ningún compromiso frente a estos te!_ 

ceros. 

Hay algunos casos, por el contrario, en. _qu~ ..;.. 

la apertura de cr~dito que el banco concede a su cliente,­

será utilizada por ~ste de tal modo que el banco se compr2_ 

meta hacia esos terceros. Por ejemplo, cuando la institu -

ci6n bancaria, a.tendiendo a una solicitud de su cliente, -

da por ~ste garantía a un tercero. Hay otra hip6teais en -

la que el banco se compromete en forma directa hacia un 

tercero por iniciativa del cliente, al que le ha concedido 

la apertura de crédito. Es el caso en que el cliente, al ~ 

tilizar la apertura de crédito, gira él mismo, de acuerdo­

con su banco, u.na letra de cambio sobre dicho banco, es a­

ceptada, y posteriormente negocia este documento con un 

tercero, por ejemplo, uno de sus acreedores, quien podri! -

llevarla a descontar al banco. Sl banco será directamente-

obligado como girado de la letra respecto a los tenedores­

sucesivos. Pero este caso no presenta particularidades fue 

ra de la aplicaci6n normal del derecho cambiario. 
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El caso que nos debe ocupar, es aquel en 

por virtud de la apertura de cr~dito concedida a su clien­

te, el banco a la solicitud de éste, toma la iniciativa de~· 

conver·tirse en deudor respecto a un tercero y autoriza a ,. 
~ate a girar sobre él una letra de cambio que se comprome­

te a aceptar y consecuentemente a pagar. (94) 

Realmente puede hablarse de dos compromisos -

sucesivos del banco, la apertura de crédito frente a su -­

cliente (el comprador) y la obligaci6n que adquiere hacia­

el tercero beneficiario (vendedor) y que nace en el momen­

to en que expide la carta comercial de crédito en la que -

se compromete a nombre propio frente a este tercero. 

El banco, com.o hemos visto, cumplirá esta o .. 

bligaci&n frente al tercero, pagando en efectivo el valor­

de las mercancías, aceptando o negociando la letra que es­

te '1ltimo gir6 en su contra, desde luego contra entrega de 

documentos, en cualquiera de estos tres supuestos anotados. 

Este compromiso que el banco ha contraído hacia el tercero 

por petici6n de su cliente, permite a ~ste, utilizando el­

cr~dito que le ha sido abierto, hacer llegar al vendedor -

el precio de la mercancía. Por la naturaleza especial de -

las ventas entre plazas diferentes, prefiere hacerlo lle -

(94) Eacarra. Op. cit. pag. 488. 

•t 
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ear directamente por el banco' que ~1;-por-~au-~propia cuen~-~­

ta, realizar el pago. 

La relaci6n.banco- vendedor, que insistimos,-

nace en el momento en que el primero expide la carta come;: 

cial de crédito, es absoluta.mente aut6noma de las otras r~ 

laciones que se dan en la operaci6n de crédito documenta -

rio. b'uncionará con independencia de la relaci6n de provi­

si6n (que se da entre el banco y su cliente, el comprador) 

y de la llamada relaci6n de valuta (contrato de compraven­

ta). Así pues, la obligaci6n del banco es aut6noma y abs -

tracta y la medida y el alcance de ella están determinados 

ónicamente por la carta comercial de crédito. 

Resulta interesante, analizar el ejemplo que­

sobre este punto nos da Vidal SoU: "Si después de expedi­

da la carta de crédito el comprador acreditado recapacita­

y pide al banco que exija al vendedor un certificado que ~ 

credite la calidad de la mercanc!a, el banco no podrá ate~ 

derle, pues ya ha quedado vinculado con el vendedor por la 

expedici6n de la carta, en la cual no constaba la necesi -

dad de este documento y en caso de atender a la aolicitud­

de su cliente incurrirli en responsabilidad frente al vend~ 

dar," (95) 

(95) Op. cit. 



pide a éste oponer al vendedor excepciones derivadas de la 

apertura de crédito o del contrato de compraventa, aun 

el caso extremo de que se declarara la nulidad de este úl­

timo contrato. En relaci6n a esto, dice Garrigues: "desde­

un punto de vista estricta.mente jurídico, afirmada la auto 

nom!a de la obliga.ci6n del banco como basa.da exclusivamen­

te en la carta de crédito, debe subsistir aun en el caso -

de que sea nulo el contrato de eompraventa." ( 96) Sobre e.§_ 

te punto nos resta agregar que obviamente el banco si po -

drá oponer las excepciones personales que tenga frente al­

benef'iciarío, así como las relacionadas con la carta come!_ 

cial de cr&dito, en el caso de que ésta esté afectada d~­

vicios de la voluntad, pudiéndose,"en,cohsecuencia, decre-

tar la nlL1idad del acto. 

h~ cumplimiento de la obligaci6n del banco es 

t~ s~bordinado a dos condiciones: la presentaci6n oportuna 

de los documentos y su regularidad formal. En relaci6n a -

la primera de éstas, se hace necesario transcribir una par 

te del artículo 35 de las Reglas de Viena: "Todo eré di to .t 
rrevocable debe contener un plazo para la presentaci6n de­

los documentos para el pago, aceptaci6n o negociaci6n ••• 11
-

(96) Op. cit. pag. 625. 
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As! que si el beneficiario entrega fuera de tiempo los do­

cumentos al banco, carecer~ de acci6n para exigir a éste -

el cumplimiento de su obligaci6n. 

No puede decirse que el vendedor beneficiario 

tenga obligaci6n de entregar los docun1entos, ya que la re­

laci6n contractual que se ha formado, es de carácter unila 

.. teral, pues la presentaci6n de los documentos es simplemen, 

te u.n requisito sine qua non para el cumplimiento de la o­

bligación del banco. Garrigues es muy claro a. este respec­

to: "la entrega de los documentos no es contraprestaci6n­

del pago q_ue ha de realizar el banco ••• 11 (97) 

Una última observaci6n es necesario hacer. -­

Las características de autonom:!a y abstracci6n de la obli­

$~t::~6n del banco, se dan exclusivamente en la modalidad -­

del crédito irrevocable, pues en el crédito revocable la -

relaci6n jurídica q_ue se da entre banco y vendedor, depen­

de en forma total de los contratos de compra~enta y apert~ 

ra de crédito celebrados con anterioridad. (98) 

=--. ~ - 7' ,-

(97) Op. cit. pag. 627 y siga, 
(98) Barrera Graf. O:p. cit.···pag.164. 



d) RELACIONES BMlCA.RIAS .... 

Por la fu.nci6n que ha de cumplir el cr~dito -

documentario, se precisa la intervenci6n de dos o m~s ban­

cos para establecer un puente de enlace entre la plaza del 

vendedor y la del comprador .. Puede suceder, como se ha via 

to, que el banco corresponsal de la plaza del vendedor sea 

simplemente notificador del crédito abierto por el primer­

banco. Su funci6n consiati~ simplemente en el env!o de 

una carta al beneficiario. en la que le notifica que ha a! 

do abierto por el banco de la plaza del comprador un créd! 

to a su favor, advirtiéndole que esa notif1caci6n que ha -

ce, ea exclusivamente a titulo informativo y sin compromi­

so ni responsabilidad de su parte. 

Otra hipótesis distinta existe cuando el se -

gundo banco adquiere frente al vendedor una. obl1gacii5n in­

dependiente y aut&noma en virtud del acto de confirmaci&n­

del crédito. Este acto se realiza por la expedici6n por el 

segundo banco de la carta comercial de crédito que es en -

viada al vendedor beneficiario. 

En los dos supuestos mencionados, las relaci.9., 

nea que se dan entre ambos bancos revisten para nosotros ... 

los caracteres de un mandato. Bn los dos casos, el segundo 

banco situado en la plaza del vendedor, sea simplemente e~ 

mo notifica.dar o como banco confirmante, deberá seguir las 
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instrucciones del banco principal, realizando todas las o­

peraciones materiales y jurídicas que este Último le haya­

delegado. 

Es pertinente referirse tambi~n a la hipóte -

sis en la que se precisa la intervenci&n de un tercer ban­

co. En ocasiones,el banco acreditante no puede expedir la­

carta comercial de crédito. ssta situació'n puede estar mo­

tivada por diversas razones: insuficiencia econ6mica, exi­

gua organizaci6n, o bien, por tratarse de una operaci6n -­

que por su cu.antia e importancia requiera de un tercer ball 

co de .. reconocida aceptación internacional y ubicado en una 

pla.~a,qu.e como Nueva York y Londras, sea centro de las 

<transacciones monetarias mundiales. 

Pongamos un ejemplo al respecto: Se trata de-

~u.n,a-~operaci~n de exportaci6n de la ciudad de México a Te~ 

cigalpa. En.el supuesto de que el banco nacional no tenga.­

la suficiente capacidad econó'mica para realizar la opera -

ci6n por él mismo, puede solicitar de una instituci6n ban­

caria neoyorquina, que proceda a la apertura de cr~dito y­

expidala- carta comercial de cr~dito correspondiente. 

Igual que el caso anterior, pueden presentar-

se otros en los que por motivos diversos, se haga preciso­

que o·tro u otros bancos intervengan, formlfndose a veces --

verdaderas cadenas de relaciones bancarias, pero estable -
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ciéndose perfectamente en cada.cáao, el grado-de responsa­

bilidad de cada una de las instituciones bancarias que in-

t erv ·' :1gan. 

Puede plantearse la siguiente interrogante: -

¿ Puede el comprador acreditado exigir el cumplimiento de-
,· .. _ 

suobligaci<Sn a.l segundo banco, o sea al corresponsal del-

acreditante en el caso del cr~dito irrevocable confirma --

do ?. La situaci6n con que nos encontramos es la siguien -

te. EL comprador encarga asu banco la apertura de un cré­

dito a favor del vendedor y le encarga, as!mismo, que reo!! 

be de uJl.segundo banco ubicado en la plaza del vendedor, -

7\·• la c~·:nfirmación del mencionado cr~di to. 

Un análisis poco profundo, podría llevarnos e_ 

esta. conclusi6n: Se trata de un caso de representaci<Sn in­

directa. y consecuentemente el mandante (comprador) carece .. 

r~ de acci6n frente al banco confirmante quien contrat6 --

-con -el primer banco (mandatario) •• Sin embargo, hemos hecho 

hincapié en que hay que entender la operacHn como un todo 

unitario, por lo que en atención a la naturaleza jurídica­

especial del cr~dito documentario irrevocable y a. la f'un .. 

ción econ6mica que éste debe llenar, creemos que el compr~ 

dar s! puede ejercitar una acci6n contra el banco confir -

mante y con mayor razón si se considera que el comprador -

es el auténtico interesado en el cum.plimiento de la opera-

r m -....... 



ci6n, estando de por medio su buen nombre' y prestigio co ... 

marcial~ ( 99) 

He aqu! otra pregunta interesante: ¿ qué res­

ponsabilidad tendr~ el banco principal frente al compra 

dor, solicitante del crédito, en caso de incwnplimiento 

por par·te del banco confirmante ? • Es pertinente a este 

respecto, hacer la siguiente reflexi&n. El banco acredita~ 

te ha adquirido un doble compromiso con su cliente ordena­

dor del crédito: abrir un crédito irrevocable a fa,ror de -

un tercero y recabar de un banco corresponsal la confir;na­

ci6n del mencionado cr~dito. 8n relaci6n a este segundo -­

compromiso, el banco cumplir!'! su cometido, con el simple -

acto de pedir al banco corresponsal la confirmaci~ndel --
\ 

crédito, no aawniendo responsabilidad alguna, en caso de -

q,u.e las instrucciones transmitidas por él no sean debida 

mente atendidas por este segundo banco. As! lo establece -

el e.r·t!culo 12 de las Reglas de Viena.: "Los bancos que ut!_ 

liza.ron los servicios de otro banco para realizar las ins- . 

trucciones del solicitante del cr~dito, actuarán por cuen­

ta y riesgo de éste. No aaumir~n responsabilidad alguna, -

en caso de que las instrucciones transmitidas por ellos no 

sean debidamente atendidas, ni alin en el caso de que ellos 

(99) '1arrigues. "Curso de Derecho Mercantil". Madrid 1955. 
pag. 48 t. I. 
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mismos hayan escogido el otro banco ••• 11 

En consecuencia, en caso de inctun.plimiento -­

dol banco corresponsal, no asumirá ninguna responsabilidad 

el banco principal, a no ser que éste haya motivado la si­

tuación por haber transmitido en forina incorrecta las ins­

trucciones a su corresponsal, o por haber admitido los do­

cumentos irregulares que ~ate le envíe, pues el examen de­

los docwnentos ea una obligación que pesa sobre ambos ban-

cos. 

· ... Con referencia a lá rélaci6n que se da entre­

el banco principal y el confirmante, hemos explicado que -

están ligados por un vínculo de mandato. Esto quiere decir, 

que el banco corresponsal confirmante est~ obligado frente 

al banco acreditante al recibo, examen y transmisi6n de -­

los documentos, teniendo derecho este iD.timo banco a exi -

gir al primero, el cumplimiento de esa obligaci6n. Son pa­

ralelas entonces, la relaci6n que se da. entre el banco 

principal y el corresponsal por un lado y la relaci&n que­

vincula al ordenador del cr~di to con el acredi tan·te por el 

otro. 
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2.- omuxrnos '{ OBLIGACION3S DE LAS PAl{'l'i!!S.-

Antea de iniciar el entudio a que se refiere­

el preaente inciso, debemos hacer una aclaración importan­

te. De la operaci6n de crédito documentario nacen una se -

rie de derechos y obligaciones para las partes que en ella 

intervienen. Hemos visto, que en esta operaci6n deben est!:!, 

diarae tres relaciones fundamentales: la de compraventa, -

la qu.e se forma entre acreditan te y acreditado y la rela -

ción acreditante- beneficiario. En el caso del contrato de 

compraventa y en el contrato que celebran el banco y el 

comprador pueden surgir derechos y obligacionos que no se­

refiera.n directamente a la operación de crédito documenta.­

ria~ por ejemplo, en el caso de la compraventa CIF., revi! 

·be t$ata modalidades aui-gtfoeris que realmente no tienen -­

u.na relaci6n directa con la operaci6n que estudiamos y que 

por lo mismo no nos corresponde tratar. 

As!mismo, suele la. doctrina clasificara los• 

der.eohoa y obligaciones de las partes en el crédito docu - .. 

mentario, en esenciales y eventtlB.lee, siendo los primeros-· 

aquellos que en todo caso deben existir, en tanto que los­

aegundos son los que han nacido por acuerdos especiales de 

laa partes o por el incwnplimiento de las obligaciones pr~ 

viamente establecidas, como sucede por ejemplo con el der~ 

cho de retenci6n de los documentos por parte del banco o -

--- - -- -------
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su obligaci6n de mantener en buen· estado la mercancía.~ 

Elit..IQTftGA ClUlfWlA!. 
U~ N.. A.í M, 
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a) DE"R8CHOS Y OBLIGACIONES Dl~ COMP.RAIX>R FR!lliT.3 AL VEN'DB -

~·-
Desde luego el comprador tiene derecho a la -

entrega de las mercancías, teniendo a la vez, la obliga 

ci6n de pagarlas. 

Donadfo (lÓO) dice qu~ al hablar del precio -

debe considerarse dentro dé 6ste-a~ ~lete y a la prima del -

seguro. Las mercancías deben ser embarcadas y aseguradas -

conforme a las estipulaciones previamente realiza.das y de!l 

tro del plazo señalado. El comprador tiene tambi~n el der~ 

cho de exigir al vendedor la entrega puntual, esto es, de!l 

tro del plazo señalado previamente, de los documentos co -

rrespondientes (factura, conocimiento de embarque, p6liza­

de seguro). En el caso de que el vendedor no presentara·a­

tiempo dichos documentos, habr~ incurrido en mora y el co~ 

prador podr~ revocar la apertura de cr6dito, exigiendo la­

rescisi6n del contra.to de compraventa ante el juez campe -

tente, con todas las consecuencias que en materia civil·y­

mercantil se establecen para la rescisicfo de un contrato ...... 

por incUillplimiento de una de las partes. 

En relaci6n a las obligaciones qúe a.dqú.f~re -
:o·:'·.'··~ '' 

el comprador frente al vendedor, vamos a. estudi~~l.~s·en 

(100) Op. cit. pag. 206. 



fo;rina cronológica, esto es, por el, orden en que van apare­

ciendo en una operación normal de .. c~~di to documentar:io. S,9.. 

bre. eL tema hemos consultado a Donadio ( 101), Demogue 

(102) y Brunetti (103). Hemos visto que una de las modali­

dades del negocio que estudiamos, está en el hecho de que­

el pago se realiza a través de una apertura de crédito que 

un banco concede al comprador en beneficio del vendedor. -

Este prefiere que sea una institución bancaria la que rea­

lice el pago, pues en las compraventas celebradas entre 

plazas distintas, esta es una forma muy segura. para que el 

comprador cumpla con su obligación fundamental. A veces, -

el vendedor solicita que el pago lo realice precisamente -

un banco que es el de su confianza. En este caso, debemos­

anotar como obligaci6n del comprador, la de acudir precis~ 

mente a ese banco, con exclusión de todos los demás, ya 

que as! se había pactado con antelación. En el supuesto de 

que el comprador se dirigiera a otro banco, puede el vend~ 

dor negarse a cumplir sus obligaciones. 

De cualquier forma, aun cuand.o .el vendedor no 

hubiere señalado en forma específica aun.determinado ban-

(101) 
(102) 
(103) 

Op. cit. pag. 206 y s~gs. 
Op. cit. pag. 218 y sigs. 
Brunetti Antonio. "Le operazionne bancaria su tratte _ 
documentate~' Rivista di Diritto Commercia.le 1926 --~ 
t. I. 
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e o, el comprador de acuerdo conlo.páct~do previamente en-
' ' " . ~~ ' : . 

el contrato de compraventa, deberl.acúic!ii:> a una insti tu .. -

ci&n bancaria para celebrar un convenio, en virtud del 

cual ésta se comprometa a pagar el precio de la mercancía. 

Analicemos ahora otra importante obligación -

que.tiene el comprador frente al vendedor. En el contrato­

de compraventa debe señalarse el plazo durante el cual la­

apertura de cr~dito estar~ vigente, debiéndose establecer­

un término razonable para que el vendedor pueda.cumplir 

con su obligaci6n de asegurar la mercancía, embarcarla, r~ 

cabar los documentos correspondientes y remitirlos al ban­

co. E.l comprador tiene entonces el deber indeclinable de -

ordenar el crédito por el tiempo convenido. De otra forma­

se expone a una demanda judicial por parte del vendedor, -

reclamándole el pago de los daños y perjuicios que le oca­

sion6 la falta de cumplimiento del contrato de compraven -

ta. Esta aituaci6n se explica fácilmente pues el vendedo~­

no puede exponerse a que una vez realizados una serie de - .. 

costosos y con frecuencia molestos trámites, se encuentre­

que en el momento de presentar sus documentos a.1 banco, é2, 

te le inf'orm.e ha concluído el t~rmino de la apertura. 

Demogue ( 104) plantea el caso, que ~d~Jn~tÍf! es-

·(104.)_0p.-cit. pag. 218. 
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muy frecuente, de que en el contI'atodeCompraventa no se":" 

haya establecido el tiempo de vigencia. de la apertura de -

crédito •. ~ este caso, ¿por cu~nto tiempo debe ordenar el­

comprador el crédito?. Obviamente, debe ser un término ra ... 

zonable, debiéndose acudir en este caso a los usos mercan­

tiles ·para determinar cúál es el lapso en el que normalmen 

te puede cumplir el vendedor con sus obligaciones, presen­

tar los documentos y beneficiarse del crédito abjerto • 

. · A pesar de que el comprador haya ordenado al­

banco. la apertura de crédito, no queda por este hecho libe 

ra:do de su obligaci6n, En el caso de que el banco no cum -

pliera. con su obligación de cubrir la deuda, el comprador­

deber~ cubrir al vendedor el precio de la compraventa e in 

demnizarlo por los daños y perjuicios que por dicho incum­

plimiento ae ocasionaron. 

Hemos hablado de delegación acumulativa de ~­

deu.da. Delegación, en tanto que una persona. delegante (co!!!_ 

prador) pide a otra, delegatario (vendedor), que acepte e~. 

mo deudor a un tercero delegado (banco), quien consiente -

en obligarse frente a ella. Acumulativa, en tanto que el -

delega.do no releva de su obligación al delegante, quien a~ 

guir~ respondiendo del pago ante el delegatario. 

Alguien ha dicho equivocadamente, que con la­

emisi6n de la carta comercial de crédito por parte del ba& 
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co, el comprador queda libera.d() de su obligaci<Sn de pago.­

~sto es falso, porque este acto es, simplemente, como dice 

Antonio Brwietti ( 105), "una garant:!a dada al beneficiario 

como prestaci6n preparatoria de que serif liquidado su cré­

dito 11 , de manera que únicamente q_uedarií el comprador e:x:im!_ 

do-de su obligación en el momento en que el banco cumpla -

como es debido con el compromiso que ha contraído. En el 

caso del crédito documentario irrevocable, el comprador -­

tiene, además, la obligaci6n de no revocar o modificar la­

apertura de crédito concedida por el banco. (106) 

b). DifüECHOS Y OBLIGACIONíi.:S DEL COMPP..A..DOR FREN'ri!: AL BANCO.-

tlnpezaremos por estudiar los derechos que ti~ 

_;_"ne_ela.creditado frente al acreditante para después pasar-

a analizar sus obligaciones. En primer lugar, tiene dere -

cho a que una vez presentada al banco su solicitud de ape~ 

tura de crédito documentario, éste le responda dentro de -

un lapso breve. Tratándose del cr~dito docwnentario irrev~ 

cab~~,una vez que el banco ha aceptado abrirlo, tiene el­

comprador el derecho a q,ue aq_u~l emita la carta comercial­

de crédito. Este es un do cu.mento que contiene las oondiciQ_ 

(105) 
(106) 

Op. cit. pag. 220 y sig. 
Escarra dice q,ue en estricto sentido no puede hablar 
se de apertura de crédito cuando existe la posibili= 
dad de revocación. Op. cit. pag. 495. 
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nes necesarias para-el pagoc o ace~t~ci6~ cohtr~~{b-t~~~r:~-· .. ;-- _--

tos. Se ha visto, que en virtud de dicha emisi.6ri. ¿{banco-
- -

queda formalmente obligad.o. EI1 dicha carta el banco debe -

incluir, precisamente, las condiciones que el compradorle 
:·- ,-,-

haya indicado. Si omite alguna o incluye alguna dtra: sin -

el previo consenso del acreditado'· incurririí frente a ~ste -­

en responsabilidad. 

Analicemos otro derecho del comprador. A ve -. 
- - ~.,-~~--:·--e·-, 

ces las instituciones bancarias, en las operaciones de cr~ 

dito docwnentario, exigen a sus clientes que hagan provi -

sión de fondos. Obviamente que éstos tendrán el derecho a­

que el banco destine esos fondos sólo a la finalidad pre -

viamen te· páctada~ ( 107) 

Siguiendo a George Marais (108) debemos ano -

tar un derecho m~s del comprador frente al banco acreditan 
- - ---

te. Cuando este Último ya ha recibido los documentos repr! 

sentativos de la mercancía, debe inmediatamente ponerlos a 

disposici~n del acreditado, pues puede suceder que por re- .. 

trasar esta entrega, éste sufra una serie de trastornos, t~ 

(107) Art. 2572 del C6digo Civil: "El mandatario debe pa -
gar los intereses de las sumas que pertenezcan al --
1nandante y que haya distraído de su objeto e invert;!;_ 
do en provecho propio, desde la fecha de inversi6n;­
as! como de las cantidades en que resulte alcanzado, 
desde la fecha en que se constituy6 en mora". 

(108) Op. cit. pag. 16. 

. -··· ,._,_,,, ____ __.._._.__.~----



les como mayores gastos en el almacenamiento y conserva 

ci~n de las mercancías y menoscabo en los intereses del e~ 

pital invertido. Tiene pues el comprador, el derecho de e! 

igir nl banco que en un lapso breve le transmita los docu­

mentos y en caso de incumplimiento, demandarle el resarci­

miento de los daños que esta falta de diligencia le hayan-

v1sii§s~al1nci.he sea brevemente 1os derechos de1 

compr~ª()r frente al banco, pasemos a estudiar sus obliga -

cio~~~.lfu.primer lugar, trat~ndose del crédito docurnenta­

rio irrevocable, el acreditado se obliga a no revocar, mo­

dificar o sustituir la orden de apertura de crédito duran­

te la vigencia del contrato. Bn virtud de dicho compromiso 

es por lo que el banco acepta obligarse ~rente al vende -­

dor, ya que aún cuando adquiere una obligación propia, sa­

be que está respaldado económicamente por-el c;omprador a -

credi tado, a quien puede, a su vez, exigirle el cumplimi~rr 

to ue sus obligaciones. 

Otra importante obligaci6ndel comprador es -

ln-de reembolsar al banco todos los gastos que ~ste haya -

hecho, así como el pago de los intereses causados y la co­

misi6n que le corresponda. Hemos visto que los bancos con­

frecuenc ia exigen a sus clientes provisión de fondos, pero 

aún en este caso, sucede que en la prdctica se presentan -
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algunos gastos accesorios derivados de :ra:· opira-c·i&n·~de~co~ 
_,- ' -· • •,C' ''"' 

praventa. P~r ejemplo, Donadio ( 109) dice qu~ 'tr~t~ndose -

de operaciones con el extranjero, puede suceder que el ti .. 

po de cambio de la moneda haya sufrido una variaci6n. Sn .. 

este c~so y en otros semejantes, siempre y cuando los gas­

t'ós hayan sido ocasionados por la operaci6n de compraventa 

_yseanind.ispensables, supuesto en el que obviamente no he_ 

bf~ responsabilidad para el banco, tendrá el comprador el­

deber de restituirlos. Esta obligaci6n puede fundamentarse 

en el artículo 2577 del C6digo Civil que dice: "El mandan­

te debe anticipar al mandatario, si ést~ lo pide, las can~ -

tidades necesarias para la ejecuci6n del mandato. Si el -­

mandatario las hubiere anticipado, debe reembolsarlas el -

mandante, awique el negocio no haya salido bien, con "tal -

que est~ exento de culpa el- mandatario ••• " En relaci6n al~ 

tiempo que tiene el comprador para reembolsar las cantida­

des, se EJ.firma que 11 la mora comienza después de un lapso -

razonable, siendo preciso tomar en consideraci6n el tiempo. 

fijado en el contrato." (110) 

e) DER.!:X!HOS Y O:aLIGACIONES DEL V'i;;ND!;;DOR FRENTE AL COMPRA­

DOR.-

Si el vendedor ha cumplido con su.s obligacio.:.. 

(109) Op. cit. pag. 206. 
(110) Donadío. Op. cit. pag. 206 y sig. 

-- -- -- ='---~--,-
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. nes frente al banco a,credi tante (que quedaron especifica -

das en la carta comercial de crédito), tiene derecho de p~ 

dir a éste q,ue cubra el precio de la compraventa. Pero se­

ha visto q,ue la intervención del banco y la obligaci6n que 

éste adquiere no hace desaparecer a la obligación del com­

prador, quien en ca.so de incumplimiento del primero debe -

pagar al vendedor. Este, asimismo, tiene el derecho de exi 

gir al comprador que la. opcraci6n se efectde precisamente­

con el banco convenido y de acuerdo con los requisitos pr~ 

viamente pactados, (111) teniendo el derecho de exigir la­

rescisi6n del contrato en caso de incumplimiento: "En las­

compraventas mercantiles, una vez perfeccionado el contra- •. 

to, el contratante que cumpliere tendré! derecho a ex~glr -

del ciue no cumpliere, la rescisión o cumplimiento~deJ.hon-·· 

trato y la indemnización, ademt{s, de los daños f ~:0~jÜ1 :..:.. 
- --- .·,,·-· 

c io s, '·' ( 112 -;-= -~~_,_~=· . 

En. relaci6n a las obligaciones que adquiere -

el veride,dor frente al comprador, deben anotarse las si --­

guientes: embarcar las mercancías, asegurarlas y entregar­

los documentos representativos. Estas, independientemente-

(111) 

(112) 

El maestro Barrera Graf habla de la "actio venditi"­
que le corresponde al vendedor para obtener del com­
prador el cumplimiento de sus obligaciones. Op. cit. 
pag, 189. 
A:rt. 376 del C6digo de Comercio. 
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de todas las deillda nacidas del contratoº de comprayenta1. 

lea como garantizar la calidad de la mercanc!a o el sanea_. . 

miento en caso de evicci6n. (113) 

Una Última observacidn es conveniente hacer.-

En la operaci6n de crédito documentario, la obligaci6n del 

vendedor de entregar las mercancías reviste una modalidad­

especial. Se efectlia mediante la entrega al banco de los -

documentos representativos, conaidert!ndose qu.e una vez que . - :-'-.-, .. -; 
__ ,. __ ,_,_,.¡ 

éstos son entregados por el vendedor, deja éste de tel1.er·:2·- -
la poaesi6n de los bienes. 

d) D8RECHOS Y OBLIGACIONES DEL V3N"DEDOR FRiSNTE AL BANCO. -

'riene el vendedor un derecho fundamental: ex1_ 

gir al banco el pago u.na vez satisfechas las condiciones -

de la carta comercial de crédito. Trat~ndose del cr~dito i 

rrevocable, es un· deber jur:!dico del banco en toda la ex -

tensión de la palabra, siendo conveniente recordar aquí, -

que esta obligación es completamente independiente de las­

relaciones dadas con anterioridad, por lo que no le es po­

sible hacer valer uni excepci6n en contra del vendedor que 

se derive de esas relaciones. 

Ya se ha visto que si el crédito. documenta.rio 
- =-----o---::_,-_, _ _. 

tiene como modalidad la posibiliq~ddérevoca.ci6n,no.es ~ 

(113) Arts. 383 y 384 del CcSdigode Comercio. 

,. 
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dado q_ue el crédito puede ser retirado por ~ste o P.or __ Jf:.:ix'. 
denes del comprador en cualquier momento. 

Se habla también del derecho que tiene eiv~-d ~ 
dedor de transmitir el crédito documentario, pero sobre ª! 

te punto hablaremos con.detenimiento después. 

;fu relación a las obligaciones del vendedor -

frente al banco, hemos dicho antes que no puede decirse -­

que la entrega de los documentos por el vendedor sea una Q. 

bligación frente al banco, sino una conditio juris para 

que éste pueda. cumplir con su obligación unilateral. 

La Ley General de Títulos y Operaciones de -­

Crédito en la seccicSn en que trata en forma específica del 

-___ " C!_I."édi to confirmado ( 114), dispone que "el acreditan te es -
-- -- ----- -- -- --

responsable hacia el que pidió el crédito, de acuerdo con­

las reglas del mandato" (115). Debe establecerse entonces, 

que normas son aplicables en relacidn a los derechos y o -

bligaciones-del banco frente al comprador. 

En primer lugar, tenemos que ref.erirnos a las 
"''"'i•-<c •. ~·-·· 

la apertura de crédito que se;encu~ntran en -

(114) Ya hemos dicho que la ley confunde'al cr~dito confi!, 
mado con el crédito irrevocable. 

(115) Art. 319 LGTOC. 
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loa art!culoa 291 a 301 de ,la mencionada LG1.roc. y a 

normas de la comisi6nmercantil establecidas en el C6digo;.. 

de Comercio (116), pero como estos preceptos son insufi -­

cientes para normar la relaci6n banco- comprador, por dis­

pos1ci6n expresa del precepto anteriormente transcrito, d~. 

bemoa remitirnos a las reglas del mandato del 

vil. (117) (118) 

[t.ill, inciso anterior, al referlrnOS' ala natur~ 

leza jur!dica de la relaci6n banco- comprador, decíamos -­

que Greco (119) considera a ésta como un contratoquere -

viste los caracteres de un mandato. En el caso del crédito 

docwnentario revocable, el banco obra a nombre y por cuen­

ta del comprador, por lo que se trata de unmandato repre­

sentativo. Trat~ndose del crédito irrevocable, el banco en 

la ejecuci6n de su obligaci6n, actúa en nombre propio y 

por cuenta de su cliente, por lo que se habla de mandato -

sin representaci6n. 

(116) 
(117) 
(118) 

(119) 

Refiriéndonos ya directamente al tema que .. nos 

Arts. 273 a 308. 
Arts 2546 a 2584. 
Consideramos ouc el art. 319 de la LGTOC. que es el­
quc establece-que el acreditante es responsable ha -
cia el que pidi6 el cr~dito de acuerdo con las re -­
glas del mandato, debe relacionarse con el art. 2 de 
esta misma ley, que establece en orden jer~rquico -­
las normas aplicables a las operaciones de cr~dito. 
úp. cit. pag. 470 y sig. 
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ocupa, esto ea, determinar cuales son loa derechos del ban 

co frente al comprador, empezaremos por decir que el m~s -

importante es el de recibir por parte de ~ste, el reembol­

so de los gastos hechos, que incluyen, no s6lo la cantidad 

desembolsada para pagar las mercancías, sino todos los de­

más gastos accesorios efectuados con motivo de dicha oper~ 

ci6n, además de los intereses devengados en virtud de las­

sumas eror,adas, la comisi6n que le corresponda y los daños 

y perjuicios que se le hayan causa:do con motivo del cumpl~ 

miento . del~ contrato. ( 120) 

· fil banco tiene ·el 

mel'l_tosy)as m~rcancías en. el supuesto ~l comprador 
~. - - ·' ,_ -

incumpliera con sus obligaciones. El artículo J06 del Cddi 
" 

go do Comercio establece a este respecto que "los efectos­

q_ue ~-estén real o virtualmente en poder del comisionista, -

se entender~n especial y preferentemente obligados al pago 

de los derechos de comis i6n, anticipaciones y gastos que -

el comisionista hubiere hecho por cuenta de ellos y no po-

drá ser des2oseído de los mismos sin ser antes pagadoG" 

Por su parte, el artículo 2579 del C6digo Ci­

vil dice: "t:l mandatario podrá retener en prenda las cosas 

que son objeto del mandato, hasta ~ue el mandante haga la-

(120) Art. 291 LGTOC. 
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índemnizac16n y reembolso de que tratan los dos artículos­

anteriores". George Marais (121) habla de "este derecho de 

prendo." como un derecho que tiene el banco, que lo garant~ 

za debidamente y que ea aceptado en todas partes. Escarra­

( 122), Demogue (123) y Fiorentino (124) se expresan en tér 

minos semejantes a prop6sito de este tema. 

Y resulta importante hablar de derecho de --· 

prenda pues el Código Civil, en el art. 2873 relativo a la 

prenda dice que por el 11 empeño 11
, el acreedor adquiere el .. 

derecho de ser pagado de su deuda, con el precio de la co-. 

sa empeñada. A. mayor abundamiento, recordemos q_ue la Ley ..o 

General de Titulas y Operaciones de Crédito establece que­

en materia de comercio, la prenda se constituye por la en'""'. 

trega o endoso del título representativo de los bienea ob­

jeto del contrato, (125) pudiendo el acree.dar pedir al 

juez que autorice la venta de los biene13 o .t!:tulos dados~;;;' e 

en prenda cuando se venza la obligaci6n garantizada. 11 
----· 

' •.. 
(126) 

8n relacicSn a la.s obligac:i.ones.delbanco freg 

(121) Op. cit. pag. 19. 
{122) Op. cit. pag. 496 y sigs. 
(123) Op. cit. pag. 218. 
(124) Op. cit. pag. 273. 
(125) Art. 334 fracci6n VI. 
( 126) Art. 341. 

/ ·--·, ·,. ;·.. ' 
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te al comprado~ acreditado, la primera de ellas será la de 

realizar la apertura de crédito de acuerdo con las instru~ 

ciones de ~ste, que hubieran sido aceptadas previamente. -

(127) 81 contrato de apertura de crédito debe ser lo más -

claro, detallado y explícito de manera que el banco pueda­

cumplirlo sin contratiempo (128), pues la responsabilidad-

en que éste puede incurrir, puede ser sancionada con la 

pérdida de su derecho para exigirle al acreedor el pago, e 

inclusive, con la reparacicSn de daños y perjuicios. 

Por estas razones, cuando por alguna circuns­

tancia hubiera cierta obscuridad en las instrucciones, de­

ber!! el banco consultar al comprador siempre que esto fue­

re posible, cuidando en todo caso de obrar como si el neg2_ 

cio fuere propio r a falta de disposiciones expresas, de a 

cuerdo conlos usos del lugar. (129) 

Con respecto a los documentos, eso'bligacic:Sn­

dél-banco recoger todos los que-deacuerdo con las instru2_ 

(127) Art. 289 del Código de Comercio. 
Art. 2562 del Código Civil. 

(128) Las Reglas de Viena establecen que "todas las ins -­
trucciones relativas a los créditos documentarios y­
los créditos docwnentarios mismos, deben ser comple­
tos y precisos. Para evitar confusiones y malas in -
terpretaciones, el banco emisor deberá procurar que­
los solicitantes no incluyan demasiados detalles en­
sus instrucciones. 11 

(129) Arte. 287 a 291 del C6digo de Comercio. 
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ciones de s\1. cliente, se requieran para lá C>p~eraci6n. ---­
(130) Si faltare alguno, debe rechazarlos. Debe, asimismo, 

cuidar que contengan los requisitos legales necesarios, -­

comprobar su autenticidad y ver que sean lo suficientemen-

te claros. ~'n fin, como dice Brunetti (131), debe obrar 

"con la diligencia que pone u.na buena instituci6n en la 

realiza~i6n de sus operaciones y no como se afirma tra.di-­

cionalmente, como buen padre de familia, ya que e?te no -­

oiempre es un buen comerciante." 

Cuando en las instrucciones delco!llprador a -

creditado no se especifique que documentos debe recibir el 

banco, concretdndose a decir, por ejemplo, que debe reco--

ger 11los documentos usuales", creemos que el banco cuinple­

con su obligaci6n aceptando la factura., el conocimiento de 

embarque y la p6liza de seguro. 

Siguiendo a Enrico Colagrosso (132) analice -

mos el grado de responsabilidad del banco en rela.ci6n a -­

las siguientes circunstancias: a) Falsificaci&n.- Normal -

mente los bancos cuentan con' los medios suficientes para -

(130) "Los bancos deber~n examinar los documentos con cui­
dado razonable, para ~seGUrarse de que los textos e~ 
t~n de acuerdo con los terminas y condiciones del -­
cr~di to. 11 - A.rt. 7 de las "R.eglas de Viena. 

(131) Op. cit. pag. 199. 
(132) Op. cit. pag. 327 y sigs. 
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poder· descu'bri:r la. :fa1~:i.:ficáci&~::a.e un documento;· si des .;. 

pués de un examen prudente, nop~ede determinarse la fals!_ 
' . .··~~- . . ·. 

ficación, no habrá incurrido en responsabilidad. b) Forma-

Y contenido.- fil comprador, decíamos, debe ser preciso en­

sus instrucciones, teniendo la obligación de indicar clar~ 
: .. 

mente la forma y el contenido que deben tener los documen-

tos; el banco es ti!, pues, obligado y es responsable de la-

.. concordancia entre los datos de las instrucciones y los d2_ 

- cti.~ien:tbs qué se le presenten. c) Veracidad.- Puede suceder 

que lo asentado en el documento no sea cierto; por ejení-• 

plo, si-la calidad real de las mercancías es diferente a -

la que se refiere el certificado correspondiente. Eneste­

caso{ es obvio que el banco no incurriréÍ en responsabili -

dad.·; p_U:éáio'·que no este! a su alcance comprobar la veraci -

c1ac1;j&~fio escrito. (133) 

- .. ._ ' . . . . -.. 

;::...o::~~-~'r-0..Ó'~-~~ ~ -_ .. _-

J ean 33carra (134J se refiere al interesante-
'. .. ·.· 

tema de nfs Cláusulas cont!'iíctuales de 11no responsabili --
.<. ·_··,:·:--,' ... · ··.,\-·-

. dad11 ;<q,u.e su.eien incluir las instituciones bancarias, exo-

n~r~ndb~e en. todos los casos de responsabilidad y estable-
·'"._,:>;.-_··.,~ e:-._; __ . -· > 

ciell.do·Q.~e ~ata s<Slo puede existir en caso de dolo o culpa 

(133) Sobre la responsabilidad del banco en estos casos, -
puede consultarse también a Donadio. Op. cit. pag. -
197• y a Escarra Op. cit. pag. 516. 

(134) Op. cit. pag. 516 y sigs. 

---~ ..... .-..~--.-.._._....,........, . ....,e= 
••·e~-·•"·••-'.............,_ ' ' 
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grave. 

¿Cuc!l es el alcance de d.ichas cliíusulas?. ¿D!t 

ber!a existir una. reglamentación legal en la que cllÍusulas 

de esa naturaleza se consideraran nulas?. 3n este último -

ca.so, ¿loa bancos evi tar!an, por el riesgo que implica, -­

realizar operaciones de cr~dito documentario?. ¿Tratarían­

por la misma razón de elevar su comisi6n actualmente mode-

rada?. 

Dice Eaca.rra, .a~ pro'pd'sito de estas cuestiones1 

que en la actualidad y de acuerdo con la.a reglas legales -

sobre el mandato, a! incurrirían los bancos en responsabi­

lidad, en caso de no seguir las instrucciones del compra -

dor, aun cuando se haya establecido una cl~usula de "no -­

responsabilidad". Consideramos que el tratadista franc~s -

tiene en esto razón por lo que se hace necesario trEl.~i:t~r el 

problema con relación a nuestro derecho positivo. 

Las cláusulas de "no responsabilidad" preten­

den fUJtdamentarse en los artículo a 9, 10, 11 y 12 de las -

J~eglas de Viena, pero es dudoso que "puedan ser considera .. 

das prr:fcticamente válidas" (135) • .C.1. articulo 287 del Cod.!, 

go de Comercio establece que "en lo no previsto y prescri­

to expresamente por ei comitente, deberá el comisionista -

(135) Garrigues. Op. cit. pag. 619. 

-.,...., 

- -"---==-----o_ 
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consultarle, siempre que lo permita la naturaleza del neg~ 

cio. Si no fuere posible la consulta a estuviere el oomi -

a ionis ta autoriza.do para obrar a su arbitrio, hará lo que­

la prudencia dicte, cuidando del negocio como propio" 

(136); por su parte, el articulo 289 de la misma ley esta-

blece que 11 en las operaciones hechas por el comisionista. -

~on violaci6n o con exceso del encargo recibido, además de 

la indemnizaci6n a favor del comitant.e de daños y perjui -

cios, quedar!{ a opci6n de éste rn.tificarlas o dejarlas a­

cargo del comisionista" (137). ~s claro que estos precep -

tos transcritos deben aplicarse, en cas.o de que algún ban:.:.. 
co quisiera prevalerse de lo dispuesto en las R.eclas de -- · 

Viena para exonerarse de responsabilidad. 

Bl artículo 9 de las mencionadas Reglas de _.:. 

'liena establece que "los bancos no a.smnir~n ninguna respon, 

sabilidad en cuanto a la forma, suficiencia, exactitud, á~ 

tenticidac1, falaificaci6n y efectos legales de los docume!}_ 

tos ••• 11 ; ni asurnirlin tampoco responsabilidad, "ni en cuan­

to a. las consecuencias de los retardos y/o :p~rdidas que p~ 

dieran sufrir en su transmisión todos los mensajes, cartas 

-----=-· __ ,--_-=-

o. documentos, ni en cu.auto a los retardos, a la mutilaciónº~ ·· 

(136) El art. 2563 del Código Civil se expresa, en rela:;:;;~ 
ci6n al manda.to, en idénticos términos. º). 

(137) 8n el mismo sentido el art. 2565 del Código Civil. -

' ~-·~ ,.,. '""' .. 
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u otros errores que se pudieran producir en la transmisí<Sn 

de cableá. telegramas o "telex", ni en cuanto a los erro -

:res de .traducción o de interpreta.ci6n de términos técni - ... 

cos ••• 11 
( 138) 

En estos casos, es cierto que no se le puede­

exigir al banco una dilieencia exagerada, pero a! se le -­

puede exigir "la diligencia que debe poner una buena inst!_ 

tuci6n en la realización de sus operaciones" (139), 

dice la ley, debe hacer 11 10 que la prudencia dicte; 

do del negocio como propio" (140). 

entonces, "de las falsificaciones que puedan descubrirse 

f'ácilrr1ente (ej. mutil8.ciones, raspaduras, correcciones 

ri,lt13racionea groseras de los docu:nentos" (141) • 

. J!i'rl ~~ªtos supuestos' el juez de acuerdo ·con el 

caso concreto que se le presente y en ~unci6n del contrato 

de apertura. de crédito, debe determinar el grado de respog_ 

sa'oilidad del bo.nco, fundando su sentencia. en ·1as normas -

de la apertura de crédito de la LGTOC.; de la comisi6n me~ 

cantil del. Código de Comercio y del mandato del C6digo Ci­

vil., Debe pues realizar 11unaniílisis prudente en cada caso 

(138) Art. 10 de las Reglas de Viena. 
(139) Brunetti. Op. cit. pag. 199. 
(.140) Art. 287 del Código de Comercio. 
(141) Garrigues. Op. cit. pag. 621. 

- ------ - - --=-~ -
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concreto, para ·deterinina.r si hubo o no diligencia. por par• 

te del banco en el cumplimiento del contrato." (142) 

Personalmente e insistiendo en une. idea ya e~ 

puesta con anterioridad, creemos ci.ue hace falta una regle­

mentacidn legal, especifica y detnllada del negocio docu -

mentnrio, en donde en forma clnra ne determinen las respo!l 

sabiltdades de los ba.ncos, dejándose por lo mismo imposibi 

litados a. éstos, parn. incluir clliusuln.r; de "no responsabi­

lidad'', a prop6si to de aquellos aspectos en los cuales no;;.. · 

es posible hacerlo. 

Debemos agregar, que obvia.mente existen casos 

en los que est<i perfectamente justificc:.do exonernr de res­

ponsabilidad a los bancos, as!, en lo q_ue 11 concie:r.ne n lEtfl 

consecuencias que puedan resultar de la interrupción de -­

sus pi•opias actividades producida por huelga, pn.ros, moti­

nes, trastornos civiles, insurrecciones, guerras y todo e~ 

so do fuerza mayor, o por cualesquiera otras cnusns inde -

pendientes de su voluntad" (143); o 11por netos de los ex-­

pedidores, transportadores o aseeuradores de la mercancía. 

···" (144) 

(142) &!carra. Op. cit. pag. 5ló y sies. 
(14)) Art. 11 de las Reglas de Viena. 
(144) Art. 9 de las Reglas de Viena. 

--- -- _-

_, ____ ______ 



f) D•!:~BJHOS Y OBLIGACIONES D~JJ BANCO PR3NT!<:! AL VBHD~IX>H.-

Yo no creo que pueda hablarse de ningún dere­

cho del banco frente al vendedor, dado que hemos insistido 

que la obligación del banco es de car~cter unilateral y e~ 

tá sujeta a la conditio juris de la entrega de los docurne~ 

tos, de acuerdo con las condiciones establecidas en la car 
- . . . 

ta comercial de cr~di to. Consecuentemente, pasamos a refe;... 

rirnos a los deberes. 

La obligación fundameri.ta:l_ci~e tiene el banco, ..... 

queda establecida en J.a carta coill~~~i.af de 6;¿a.ito {14-5) y 

nace con la emisi6n de dicho documento. Fiorentino opina -

que la obligación nace con la recepci<Sn por el vendedor de 

dicha carta y antes de este momento es posible revocarel­

crédito (146). Barrera Graf aclara conceptos: "el contra~o 
. . 

nace a partir del momento en que el beneficiario es 'riC>t1ff 
. .. . ... 

cado; sin embargo, la obligación del banco es exigible'a~!?_ 
-- -------------

de la emisión de la carta'' ( 147) Se trata, como dice Cola-· 

grosso, de una obligación autónoma, unilateral y abstrae -

ta ( 148), no pudiendo hacerse valer las excepciones cleriv~ 

das de relaciones anteriores. Siguiendo a Fiorentino, las-

( 145) 

(146) 
047) 
(148) 

Se considera que este documento 
t~cnico de la operaci6n. 
Op. cit. pag. 275. 
Op. cit. pag. 170. 
Op. cit. pag. 343. 

-.- ..... , .. -....• , ....... _____ ....__ ...... ______ ..., 



únicas excepciones si --

gu.ientes: ( 149) 

1.- Cualq_uiera q_ue se f-unde en el contrato de 

ocmfirma.ci6n, por ejemplo, vicios del consentimiento, fal­

ta de cumplimiento de las condiciones, falta de presenta. -

ci6n de los documentos representativos de la mercancia,de-

acuerdo con las condiciones señaladas; haber transcurrido-

el plazo estipulado, etc. 

de legitii!le;dI6n';eÜ.q~fen se ·presen- .· 
·. .. . -· .. · , .-"~':: c•i1'~~ ·~ .. ~.:-".~~~~>~i ... · .... . -. 

·~;:.,.-\(\-~:;~ 

. e-·.···· .• ::.· ••.. :~_3{_ Úi.s 'derly8:c1ª~~-á~;J_~-~~:~f~~gcg~~~·§:o:~§:~:r,~~~~fl1 
<_--,--.. '_: __ ·=-~--~ :_. '·, '' ·- • ,,,._ .. e;;·,;.·• __ ,,.,.· . .,.,-.-:>".,~2 

de 'los dó~dmentos con las inst~~c'{f6'ri~~,~~~~:1~·rd'.it~t~d:~'íc;"~aoin~ 
• '< , ••• '; ,,- •• :._.<·: '"· :: ·.-·· .. ~>~- .. ~~/-·,: :: :;:·,..' . ' --· .. _. - _: :·" 

prac1or. 
, -·: ', --._._ ... ~ '/.~·~_/._'..\:-' ~-\o.'., ;~-:·~· :'.{.·{i·,~;)~=;:;·:·J:·:~: ,;:{,.;'.·.··.~-.~::~·. <·> 

~:'. .-.. "\··: : -:_;: -. ,,;.': .-.: :~!/:~ "">'. ;- . 
" • •' ,o·;-;2 •;-','/:"j~f:.~:~~::,_~-/~:; 

~1 banco tiene e1 aé1Jef::'d'.~:-~tr~é'.~~;,3·;~~h',:&\1.tc~s·o 

diciones req_ueridas, 

8n rela.cicSn al crédito revocable, el banco -­

s:l.ntplemente notifica al vendedor la apertura de crédito, -

péronopuede hablarse de obligaci6n ya q_ue el propio ban­

co pue.de revocar dicho crédito. Desde luego, es posible 

que nazca una obligaci6n de tipo cambiario en virtud de la 

(149) Op. cit. pag. 173. 
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aceptación de un título de cr~dito, pero esta serli una o -

bliGaci6n ajena a la operación docum.entaria. 

-~-- ·~ 
_, , __ __,_ ____ .......__ 



3. - r.;;('.l1INCION DEL GOHJ:'.!:{A.'l'O .. -

·rrat~ndose de la extinción de este contrato,~ 

resulta. mi!s conveniente hablar de "extinción de un .comple­

jo contractual" (150), porque no es posible hablar de un -

contrato único. Se ha visto a trav~s de este estudio, que­

en la operaci6n se dan diversas relaciones que convergen -

en el banco acreditante. 

li..'n la. relac íón acreditan te- a.credi tado, la e?S_ 

.tinción se producirá de acuerdo con láshormas relativas a 

la apertura de crédito, una vez cumplidas las obligaciones 

nacidas de este contrato, Con referencia a la relaci6n ba~ 

co- vendedor, es ta quedará extine;uida. una vez sa tisfech.as­

las obligaciones del primero, lo cual sólo será posible -­

cuando el beneficiario cumpla con los requisitos de la car 

ta comercial de crádito. 

Por otra parte, nohay que olvidar que "todo­

crédito irrevocable debe contener un plazo para la presen­

tacicSn de los documentos para el pago, a.ceptaci6n o nego -

ciaci!Sn" (151), por lo que, cumpliéndose dicho plazo, se -

!>FodU.cirií, as:!mismo, la extinción del contrato. Por ejem -

plo, si el vendedor beneficiario no entrega al banco los -
- - - ·-o_·.- . .e'_;• .-o_---~-;---~-- -' e - -

dócwnentos dentro del plazo concedido. 

(150) Garrigues. Op. cit. pag. 638. 
(151) Art. 35 de las Reglas de Viena. 



Las Reglase de Viena.establecen-los siguientes 

princi-pios en relación a la explra~i6!l-del plazo: 

''Art. 36~ - Lás · P8;J.abras' 11 a 11 y "hasta" u otras 

similares empleadas para determinar la fecha de expiraci6n 

del plazo para la presentación de los documentos para el -

pago, aceptaci6n o negociaci6n, o la fecha límite para el­

embarque, se entender~ que incluyen la fecha indicada." 

"Art, 37. - Cuando la fecha de expirE>.ci6n caí• 

ga en un día en que los bancos estén cerrados por razones­

dis tintas a las mencionadas en e+ artículo 11, el. período .. 

de validez se extenderá hasta el primer día h~bil sigu.ien.;... 

te~ ••. " (152) '~ - :_ 

·; ' ·~)¡u~.~\~elaci6n a los créd.:i.tos }~~~·~a.~~~~' ·en ha-
so de no haberse establecido término y dé acuerdócon ias­

mll.l ticitadas Reglas de Viena, expirarán en seis meses, a -

partir de la fecha de la notificaci6n, dirigida al benefi­

ciario por el banco en el cual se podía utilizar el crédi-

to. 

(152) 31 artículo 11 de las Reglas de Viena se refiere a -
los casos de fuerza mayor. 



LOS J)l)\JU.,:i~i'f.L'OS. 

a) La factura. 

b) ~~1· conocimiento de embarque. 

e) La -póliza de seguro. 

d) La letra doci..unentadai 
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LOS :OOCUivl~NTOS.-

De acuerdo con la descripci6n que se ha hecho 

de la operaci6n de crédito documentario, hemos visto que -

recibe este nombre, precisamente porque el banco s6lo cum­

plirá su obligaci6n de aceptaci6n o pago, si el vendedor -

le entrega ciertos documentos que (en forma clara) se enu­

meren en las instrucciones del comprador. Estos documentos 

CU.'Ilplen una funci6ri de garantía o bien sirven como medio -

probatorio, facilitando siempre la compleja situaci6n que­

se da en las ventas entre plazas diferentes. 8n. este estu­

dio, nos referiremos solamente a los fundamentales: la fa,g_ 

tura, el conocimiento de embarque y la p6liza de seguro, -

para concluir con el análisis de la letra docu.TJlentada, que 

como veremos después, es presentada al banco por el benef! 

etario acompañada de los documentos mencionados. En las o­

peraciones documentarías suelen incluirse otros documentos 

de acuerdo con las características de cada caso, como por­

ejemplo, documentos aduanales, certificados de inspecci6n­

o de calidad, permisos de exportaci6n, etc. 

a) LA .FACTUM.-

11La factura es un documento que redacta el 

vendedor, una vez celebrado el contrato de compra.venta, e! 

pecificando el precio y las mercancías ohJeto del contra--

. .,,..____ __ 
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to" (153). 

Con relaci6n al precio, se suei~ri.~ ci8¡sificár• 
. '::./''.-j~', "_..:_;:¿·~,-'.·,.·.::,. " . . _'·,, "'.; •. 

las :facturas segÚn la clase de compf~;;e~ta< 13.ii~';A~~~e· re-

fiera.n: 

FACTU:lA CIF.- Ya nos i1.abíamos referido ant~~{o~ieht{a ia: ... 
venta CIF. Explic~barnos que. ?egilfl le., in~ic~d1;1.cl;.~~~fa 1 • en 

el precio estipulado de la mercadería se comnrenden: el va ... ---.- _::- - ·.·---. -
lor de ésta, la prima del seguro y el costo del fte-ce·pa:Ca· 

su tre.risporte hasta el puerto de destino. Estos tres ·r~n .f; · 
glones qu.e forman el precio, se incluyen en el mont~.:'~~;fa 

' ~ ";': . ·.; . -

factura de cnmpra.venta., que el vendedor entrega a.1 C()¡npra-

dor. Bsta es la factura CIF. 

I<'AC'fUH.A CF.- Cuando en el precio estipulado de la mercan.:.: 
.. ·.. .·· 

cía, solamente se comprende su valor y el costo del i-1e~~ 1 
sin considerar la prima del seguro. 

< .. - < : .-" .:.~·:·_,:·.-,·-<~- '.:.' 

FAG'l'URA. .l<'OB.- La compraventa l!'OB., sigla de la fr~Se. ingl~ 

sa E,ree Q.n ;§_ord (franco a bord en Francia), es {~·~~~ obJ.1_ 

ga al vendedor a entregar la mercadería a bordo del buque-. 

que ha. de transportarla hasta el punto de destino conveni­

do. fil documento que acompaña. a este tipodecompraventa,-

es la llamada factura FOB., o bien una variante de ésta, -

la factura FAS. 

(153) iiuñoz. Op. cit. pag. 321 tomo II. 

--· 
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Se ha visto q,ue en la o:peraci<fo de 'crédito dQ_ 

cumentario, el vendedor deber!! enviar al compra.d~r por me­

dio del banco, la factura, el conocimiento de embarque, la 

p6liza de seguro y los dem~s documentos que se requieran .. 

para poder obtener el pago del precio. Por medio de la. fa9_ 

tura el vendedor est~ informando a su contraparte que la -

cosa vendida estl! a su disposici6n, sirviendo adem~s al - .. 

banco de prueba de que efectivamente se celebr6 el contra­

tode compraventa en forma regular. Con anterioridad se ha 

estudiado la necesaria concordancia que debe existii entre 

la mercancía a que esta factura se refiere y las ínstruc -

ciones que el comprador ha dado al banco. Recu~rdese que -

este ill.timo tiene la obligaci6n de comprobar dicha simili­

tud. nótese entonces la importante aplicaci6n pri!ctica. que 

en la opera.ci6ntiene la factura. 

~~T,'~:f:C\lando.el banco, en cumplimiento de su oblig!. 

ci6n :t'evisaa. loS.demi!s docur11entos, debe h.acerro·partiendo 

siempre de loa datos que contiene la factura que deben co­

incidir con ellos, sirviendo en este caso la factura, como 

dice Barrera Graf (154), "como un fulcro sobre el cual gi­

ran los demi:!s documentos". Aún en la propia letra documen­

tada, debe existir coincidencia entre la cantidad que ex ,.. 

(154) Op. cit. pag. 103. 
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presa y la que figura en la factura. 

fu conclusi6n: a :pesar de q_ue se ha desvirtu~ 

do la importancia de la factura, llegiíndose a afirmar que­

ao es un docwnento fundamental en las operaciones de créd!, 

to documen-tario, creemos que es un documento principal e -

imprescindible en esta clase de operaciones (155). El ban­

co no podría cumplir a conciencia con su funci&n básica de 

go.rantizar lllediante su intervenci&n, el pago en lae opera­

ciones de venta entre diversas plazas, si no pudiera a tr~ 

v6a de la factura, medio documental probatorio del contra-. 

·t;o de compraventa, comprobar la regularidad de lose dem!1.s -

docw1ientos. 

11rancisco J. Garo ( 156) define as! a este t!-

c tuló- de- crl!dito: 11 Ss un título repres_entativo de las mere!!, 

der!as embarcadas y destinadas a ser transportadas por mar 

a un ptu1to indicado. Su funci6n es comprobar que su titu -

lar o legítimo tenedor, es el propietario de ellas, o, --­

cual'ido menos, crear en su favor una presu.nci6n de dicha 

propiedad". Por su parte, Rodríguez y rt.odríguez, define al 

conocimiento como "el documento expedido :por el capiti!n de 

wi buque mercante, por el que reconoce haber recibido de -

(155) Bs.rrera Graf. Op, cit. pag, 102. 
(156) O:p. cit. pag. 619 volumen II. 
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terminadas merca.nc:!as para su transporte y proine~ecresti ..;; 

tuirlas al tenedor legítimo del mismo, después de haberlo­

efectuado.11 (157).(158) 

En relaci6n a la historia, se dice que el co­

nocimiento de embarque es el primer titulo representativo­

de que se tiene memoria. Cervantes Ahumada afirma "que da­

ta de la época medieval" y que "para nuestra historia, ea­

importante anotar que se le reglament6 en las Ordenanzas -

de Bilbao, que datan de 1737". (159) Actualmente, se en -­

cuentra regla."Ilentado en la "Ley de Navegaci<Sn y Comercio -

Mar:!timos 11 en sus artículos 168, 169 y 170 •. El primero se­

refiere a los datos que debe contener el conocimiento. Es­

importante transcribirlo: 

11 & contrato ·de transporte de cosas debere -­

constar por escrito y el naviero por s! o por conducto del 

capitán del buque, expedirá un conocimiento de embarque -­

que deber~ contener: 

(157) 
(158) 

(159) 

Op. cit. pag. 405 t.I. 
------ 81 artículo 170 de la Ley de Navegaci6n y Co­
mercio Marítimos, ordenamiento que actualmente regl~ 
menta a ente título, establece su carácter de título 
representativo: 11 ·:n conocimiento de embarque tendr1i­
el carácter de título representativo de las mercanci 
as y consecuentemente, toda negociaci6n, e;ravamen o­
embar30 sobre ellas, para ser válido, deberá compreg, 
der el título mismo. 11 

Op. cit. pag. 189. sic. 

- --



I.- El nombre, domicilio y firma del transpo! 

tador. 

II.- El nombre y domicilio del cargador. 

III.- 81 nombre y domicilio de la persona a -

cuya orden se expida el conocimiento o la indicaci6n de 

ser al portador. 

IV.- El nrunero de orden del conocimiento. 

V.- La especificaci6n de los bienes que debe­

rán transportarse, con la indicacicSn de su ~turaleza, ca­

lidad y demás ci~cl.l!Ístancias que sirvan para SU identifiC!l; 

ci6n. 

VI.- La indicacicSn de los fletes y- gastos del 

transporte, de las tarifas aplicables y la de haber sido -

pagados los fletes o por cobrarse. 

V'II.- La mencicSn de los puertos de salida y -

de destino. 

VIII.- 31 nombre y matrícula del buque en que 

se transporten, si se tratase de transporte por nave desi~ 

nada. 

IX.- Las bases para determinar la indemniza -

ci6n que el transportador deba pagar en caso de p~rdida o­

aver:!a. 

El car~cter esencial de este título de cr~di­

to está en la incorporaci6n del derecho de disposici6n so-

-~~_..~---~-· ~--~ ----~-- ----
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bre ciertas mercancías, permitiendo au fi.foil circulaci6n y 

transmitiéndose el dominio.de ~stas mediante el endoso del 

título: "el derecho q,ue otorga la legitima tenencia de es­

te docwriento es el de la posesi6n de las mercaclerías que -

representa y su transferencia otorga la posesi'6n efectiva.-

de ellas. 11 ( 160) Pero analicemos detenidamente cual es su~ 

fw.1ci6n en las operaciones de cr~dito documentario: 

·. prgbatprio de haberse recibido la carga por el fleta.nte o-

pott~~d~tr para su transporte, en las condiciones que 

él constan. De manera que "el conocirniento acredita o :pue-

de acreditar documentalmente el cumplimiento de las oblig~ .·. 

e iones del vendedor respecto de la mercadería"• (161) Eri -
' -· oo ''._--e~~ e'._: '---- - .~ 

particular el conocimiento prueba: 

2.-
i'· :~· · ·,, 'C 

podrá reclamarse otro que el ciue figura .en él. 
. . . 

3.- La cantidad de las Iilerca.derias embarcadas 

y sú calid.a.d ·aparente. 

4.- E]. modo en :a,ue debe realizarse el trans".'" 

portci.:'_y~E!,-j~ directo, o, en su defecto, la autoriza.ci6n P!!, 

· ra. t~n~~ordar; etc~ 

(lóO) Brunetti. Op.; cit. pag. 393 y sigs. 
(161) Garo. Op.t cit. pag. 634 y sigs. . 
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5.- Las cláusulas de irresponsabilidad o dis.-' 

:ninuci6n de responsabilidades en favor <iel capitiín, si. es-

que se insertaron. 

6.- Lás condiciones de. entrega, lugar y !Ilod.o. 

7 .- JJa ~poca en que se podrá reclamar l~ eñ..;.­

trega de 1as r..tercancías a su llegada a puerto. 

Además de servir, como se ha visto, corno un -

medio documental probatorio, es importante resaltar sufun· 
- - ,-

-"'- ~-- - -, ~--o_.:,c.:_ -,~·' - - ::; 

ci6n /?;arantiza.dora, pues estando el banco en posesidn del:.. 

título, est~ asegurando el pago del cr~dito por el compra­

dor, en el caso de que ~ste previamente no haya realizado­

provisi6n de fondos. Por ~ltimo, debemos resaltar la fun -

ci6n del título consistente en servir de medio para indivf 

dualizar la mercancía, lo cual, como se ha visto anterior-

mente es de suma importancia en las operaciones documenta-
- - . - ------,- ' 

ria:s. 

Al conocimiento de embarque se asimilan los -
conocimientos recibidos para embarque, introducidos por el 

uso (162), y que a diferencia del primero, no lleva la in­

dicaci6n de la nave sobre la cual la mercancía se carga, -

ya. que son emitidos por la empresa de navegaci6n antes del 

ca.z·gamento: "Si las mercancías hubiesen sido recibidas pa-

(162) Mu_qoz. Op. cit. pag. 382. t.II. 
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ra su embarque, el conocimiento deber~ contener adem~s de­

los requisitos exigidos para el conocimiento de embarque: 

I.- La indicaci6n de "recibido para embarque" 

II.- La 1ndicacic5n del lu6ur donde hayan de -

guardarse mientras sean embarcadas. 

III.- 31 plazo fijado para el embarque. (163) 

Hay que citar también a los bonos de entre5a­

o 2&livery orders que son ''fracciones del conoc.imiento re­

lativos a la parte de mercanc!as en ellos consignadas"~ --

(164) 

Como se ha visto, el conocimiento se refiere­

en forma exclusiva al transporte marítimo de mercaderías.­

Para evitar este inconveniente, el proyecto para el nuevo­

C6digo de Comercio, no hace diferencias entre este t!tu.lo-

y la carta de porte del transporte terrestre y el conoci-- - -

miento del transporte aéreo, estableciendo u..YJ. s6lo título-

q_ue denomina: "Conocimiento o Carta de Porte". 

e) LA POLIZA Di~ S]::i-URO.-
- . - -

La pc5liza de seguro no es un. do~UJl1e?ltq es en -

cial en las operacion~s de ci~drto. doci.une!l.tar16',c §el-o es ~ 
tilizado en 'la mayor parte de los casos. 

( 16'3) A.rt. 169 5.e Ley de :·ravegaci6n y Comercio Mar:!timos~ 
(ló4) Salandrn. "Curso de "Derecho Herce.ntil 11 ?":éxico 1949. 

·rraducG:..:;! d.e J. Barrera Graf. pags. 192 y 193. 
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Trat~ndose de la compraventa CIF., hemos vis­

to que el irendedor está obligado a contratar el seguro de-

las mercancías objeto del contrato, s~endo en este caso un 

requisito "caracter!stico·,: .Constitutivo o esencial del con_ 
, .,· '· ,' »"···. •,'_ -.' ' . ',,; . .::, . . ,, r > . , / :. :'" < 

.tra~º'T. ~~~JU P~:~·.:x~~ ' .. ·'~~~· ~~('llic:~óbü~U1i9, qU~ ... i,;sfrve 
<)~:·:\ ~- ,~-¿-·:_' ... '>·'º,'-~·-..:(·' 

co~o' ~e,cii'~''.::P~;ba torio ·del b~u~r~to ~eC·~~~():·y-;,·du~ cft()~~a~ 
.· p.'~t:t·Í~~:ttirno tenedor el derecho de cobrar:laihdemniza --

ci6ri cor:respondiente en caso de producirse .el .riesgo. :t>or.. . 

· disposici6n del articulo 20 de la Ley sobre Contratos dé - . 

. · Se,'rllro,: d~be llenar los siguientes req_uisi tos: 

.1.- Nombres, domicilios de los contratantes y 
--- - -

la firm.a de la a,seguradora • 

. 2 • .;. Designaci6n de la cosa asegurada. 

3, ... Naturaleza de los riesgos garantizados • 
. · .. ·>- -·' - ·.,,, 

.~-4,..;~~Cll".:Illqn~o~ac;.partir del cual se garantiza -

el riesgo y: ia.TJlli-'~cii<S~ ~e: esta garantía. 

's~E ili(~·~?lto de la garantía, 

"Si en el contrato de compraventa se ha esta-

blecido la obligaci6n para el vendedor de contratar el se­

. gu.ro, cel cwnplimiento resulta esencial." (ló6) Consecuent~ 

mente, la no remisi6n al banco de la p6liza o la omisi6n -

(165) Muñoz. Op. cit. pag. 386 t.II. 
(166) Garo. Op. cit. pag. 790 y sigs. 
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de alguno de los requisitos que necesariamente debe cofrt;e- ·· 

ner, ya porque estos sean esenciales, ya porque .así se ha­

ya pactado previamente, que obliguen al banco a rechazar -

los documentos) autoriza al comprador para pedir la resci­

si6n del contrato con el consigu.1e11:te pago de daños y per­

juicios. El vendedor debe contratar el seguro de acuerdo -

con las instrucciones que el.comprador le haya dado y que-

quedaron especificadas de nuevo en la carta comerci~l de ~- . 
···_-._,-. 

-"-_,_--
-··-e-=---.-

crédito. - -. ---- -~-~·~·:~~~-~·-e_·~:-:~ --~~;- <~ :=~~:-'.~~~~~-::.-.---;<-= -- > : .. ~~~~;-. 

Es conveni~nt~~~ $b~;~~fjJll1o, ref~rir,~e·,: .. 

sea brevemente, a la liam~d~.:~&iiza·fiotante, \¡tÚizada.O.:,.. 

con frecuencia en los Est~dc,·s·.üJ1j_dos de Nortearn~rica y ya-
··, ·, •. y ·' ' . ·--·_ 

tambi~n usada en nuestro pa!s. "Corresponde a u.'1a. mode.fi.;;. -

dad de seguro que se usa .para cubrir anticipada y prevent,;_ 

vamente hasta el l:!mÍte máximo o de una stuna fijada., los -

riesgos que corran todas las mercancías que .el asegurado -

reciba o expida durante un determinado período de tiempo,­

ordinariamente un año. En este tipo de seguro el vendedor- . 

no puede entregarle la p6liza al comprador, pero sí un ce~ 

tificado de seguro que el asegurador le entrega y que hace 

referencia a mia. partida de merca.nc!asc eri el momento en --
''' .,, 

que el vendedor le comunica lE!, Óarga~de ellas. '1 (167). Es-

•' . ,,.,'):.,_-~>~·:~',~·:.· .. _' 
'';'r« 

(167) Muñoz. Op. cit. pag. 386. t.IL 
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te certificado da derecl:J,o a una á.cción directa en contra -

del ase5urador. 

¿;¡.¡ el ca.so del._cr~dito documentario, el banco 

puede aceptar un certificado de seguro, siempre y cuando -

las instrucciones que recibid de su cliente acreditado le­

den esta posibilidad. 

d) LA. L,-;;f ~lf\. DOGill.l !!.':iTADA. -

De sobra se han visto cuales son las ventajas 

que reportan las operaciones de cr~dito documentario. 31. -

vendedor percibirá el precio antes de la recepci<Sn de la -

mercancia por el comprador y ~ste puede pagarle porque 

cuenta con una garantia de que aquella ser:!t :puesta en sus­

manos en las condiciones pacta.das, realizando este pago 
,;:---;,·:-----. 

por medio de un cr~clito que.-,1~ otorga un banco, cuando, C2. 

UlO es frecuet1te, no po~e~ J.:6s. tondos necesarios para satis 

-- ·.ra.c er el precio-;- . ~------ ---------~.'C.------·----~-:~;-é:c.,~_ 

La conciliaci<Sn de los intereses del vendedor, 

com!)ra.dor y banco, se logra gracias "al juego arm6nico de-

tres entidades del Derecho Uerca.ntil: la. letra de cambio, -

el conocimiento de embarq,ue y la p6liza de seguro". (168)­

La operaci&n de cr6dito documentario se hace posible, por-

el empleo de estos tres documentos, que originaron otra --

(168) Garo. Op. cit. pag. 674 y ·siga. volwnen II. 
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institucicfo que se ha denominado letra docume1'.li~E_ia Ctrat­

ta docw:J.entata en Italia; traite documentaire enFráncia;­

draft of bill o doci.L11entaire r ':i en Inglaterra: godekte. -

tratte o dokumententratte en Alemania.) 

La letra documentada debe girarse por la can­

tidad que incluya el valor de la compraventa as! como el -

precio de la transportacidn y el aseguramiento. Si se tra­

ta. de un cr~dito de aceptaci6n, en el momento en que la l~ 

tra es presentada por el vendedor al banco, éste aceptar~­

cubrir el importe total de la compraventa, transporte y s~ 

guro, ~rdando los docwnentos anexos a la letra como una­

garantia frente al comprador. En el supuesto, de que el -­

banco guarde la letra documentada por haber realizado el -

pago contra su presentaci6n, se habla de una cesi6n de la­

provisi&n a su favor. 

Ascarelli (169) dice que los documentos que • 

el vendedor entrega al banco transmiten dos derechos: uno­

personal y otro de cariicter real. El primero, con objeto :... 

de que le puedan ser entregadas las mercaderías, y el 

gundo en relaci&n con la disponibilidad 

lamente en el caso de pactarse en forma expresa :.col1.titl~a-
. ·. :. - '. : " ;' ¡ ... · .: ~ : . 

diciendo el mencionado autor- se transmitir:í eldetecho de 

(169) Op. cit. pag. 255. 



propiedad". 

>Ahora bien, cuando este lll timo derecho no se­

transmi te con los docwnentos representativos, el banco, p~ 

ra su m8.yór seguridad, exige la cesi6n de la provisi6n a -

su favor. gsto es, la cesi6n ~ue el vendedor le hace del -

crédito que tiene contra el comprador en virtud del contra 

to de compraventa. (170) La cláusula de cesi6n de la provi 

si6n debe incluirse en la letra, consider~ndose que cum.pli 

do este requisi-Co, opera\ejlta, tanto con respecto al toma -

dor del t!tul~: cioritci'i-~~s·~~6't6 a los posteriores poseedo --

res. o_•-' ___ - __ ,. -

· Eh r'e1aci6n a los requisitos que debe cante -

ner la letra docwn.entada, debemos decir que, obviamente, -

son los mismos que señala la ley para la letra de cambio -

ordinaria. Trat~ndose de la forma de vencimiento, parece -

que la más usual es "a cierto tiempo vista". 

(170) 31 maestro Barrera Graf hace un buen estudio de la -
provisi6n de la letra documentada y encontramos que­
en Italia, Salandra estudia exhaustivamente el pro -
blema de la provisi6n. 



C A. P I 1' tJ JJ O V. 

:JJ.J¡v:¡¡~·IOACJOi'T.-~~M>:D,/\JJlOADES (w~~ pu~rnr] ASUi:~IHLA OP3rtA.CION ••.. 

. a) C6mo puede ser la promesa del banco •. , ·. 

b) Ci·édi tos revocables e irrevocables; =6c;firirina- · 
dos y no confirmados. 

e) La carta comerciRl de crddito. 
· ... ·.·"' 

d) Divisibilidad y transferencia del crédito;. 

e) La cobertura en las operaciones de crédito do 
cunentario. 



122 

Mediante la "carta comercial de crádito", el­

banco de conformidad con los deseos de su cliente el com -

prador, le notifica al vendedor benefic inri o q_ue ha sido a 

bierto a su favor un crédito. ·m este docu:-1rnnto, que es el 

instr~~ento técnico de la opernci6n, el banco ad~uiere --­

cualquiera de los siguientes tres compromisos: pagar, ace:e. 

tar u.na o varias letras, o i1egoc inr las que r,ire eL vend.e-

dor sob~e el comprador, 
~ 

Puede tratarse de una apertura. de crédito pa-

ra el paso efectivo de las mercancías o puede ser que la -

institu.ci6ri bancaria adquiera. el compromiso de Aceptar una 

o varias letras giradas por el vendedor, una vez que éste­

satisfaga ciertas condiciones establecidas en la 11 carta cg_ 

mere ial de crédito". E:sta última, es realmente el clocurnen­

to m~s importante dentro de l~ operación documentaria~ --- · ·· 
·---- -'-~- -

puesto que origina. la obligación del banco frente al venñ~ 

dor. 

~sta forma de apertura de cr~di to.>m~diante. a­

ceptaci6n bancaria recibe en Alemania 

de reembolso: Heraboursp;eschtift ( 171). La. ;~ioJ2d.~~·~~·ta2de• . 

(171) Garrigues. Op. cit. pag. 585'-
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riominaci6n consiste en que el vendedor, e[L vez de estar cu 

bierto por la aceptación o promesa de paeo de su propio 

comprador, directamente, queda cubierto o reembolsEdo del­

prec io de la mercancía por la firma de un banquero, cuyo -

nombre le ha sido indicado por su comprador. 11 :~1 crédito -

del exportador extranjero da lug2.r a la creación de un e -

fecto de comercio que será presentado a la aceptaci6n del­

banctuero". (172) .~s frecuente que la letra documentada sea 

presentada al descuento a un banco del domicilio del vend~ 

dor, que la enviará para su aceptación al banco que abrió­

el crédito. 

b) Clt.dDI.rüS d.1~'vOC1\.BL~ IfN.iNOCA.l:lL~S. CONFIRí1l.ltDOS Y NO -­
Y._úN ~1 11~.; A iJO S. 

El maestro Rodr:íiruez y :todr!guez, define al -

crédito revocable diciendo que es "el cr~di to comercie.l -­

concedido sin pactos especiales, de modo que corresponda -

al acreditante el derecho de revocar el cr~dito a. su arbi­

trio." (173) !U articulo segundo de las Reglas y Usos Uni-

. formes relativos a los Cr~ditos Documentarías, dice que: -

"un crédito revocable no constituye un vínculo que obligue 

jurídicamente al banco o bancos interesados f~ente al ben~ 

(172) 'ferrel- Lejeune cit. por Garrigues Op. cit. pag. 586 
(173) .d.odr:!guez y rtoddguez. Op. cit. pag. 95. t.II. 

---- - --- ------ -
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ficiar•io; ya qu.e tal crédito podrá ser modificado o revoca 

do en cualquier momento, sin aviso al beneficiario." 

Como puede verse, en esta forma de cr~dito do 

cwnentario llamada simple o revocable, el banco puede rev~ 

car el crédito en cualquier caso, ya sea porque el compra­

dor se lo pida, ya de !!!.Q.i.u uronrio aun sin motivo justifi­

cado y sin estar obligado a avisar al beneficiario. 1'.:l bau 

co no tendrá res9onsabilidad alguna por esta revocaci6n, -

aun en el caso .de que el vendedor haya empezado a def!pa -­

char la mercancía, 

fil vendedor queda pues en situación insegura­

y e~1 el caso de que el banco haya ace9tado la letra docu -

menta.da (tratándose de un crédito de aceptaci6n), el nexo­

que se establecerri con el beneficiario será exclusivamente 

de naturaleza cambiaria (i'f4}: "¡);~" todo asto se afirma q_ue 

en eGta modo.lidad de la oparaci6n, mr!s CJ.1.1.e de una apertttra 

de crédi Lo debe hablarse de una autorización ~ara pagar. -

( 175) 

_-_ ·_ ·-~--·~, ---" o 

A. pro 9ó si to · del e rédito. :i.rrevoc a.ble, die e e 1-
• ___ : .• ' -~O--o'.o'"--=";:"--S:i:-i''° -:- - - · .-- ·--. 

es un compromiso firme del b~11({6·aóf~d:Ú~nte y constituye-

( 174) Gola,~rosso. Op. cit. ,pag. 3ot)y sigS~ 
(175) Ibiaem. pag. 306, 

_"-_" ___ '-' __ --- --------
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obligaci&n directa de éste frente al beneficiario o en su-

caso, frente al beneficiario y a los tenedores de buenn f~ 

de los giros y/o de los docwnentos presentados, a. condi 

ción de qu.e las disposiciones para el :oago, ac r.:ptan i6n o -

aegociaci6n se cumplan plenamente y se cumnlan, iGual:::rm -

te, 111.s condiciones y t~rminos del cr6dito 11
• ;~J. maestro 'Zo 

dr:!guez y Rodrígu.ez lo define de la s is_ruiente forma: 11 el 

eré.dita es ir1·evocable cuRndo el acredi tante se oblige. a -

111.anténerlo durante un cier·to plazo. 11 ( 176) 

La práctica del cr.§dito irrevocable "surúe en 

el comercio internacional en las épocas de crisis Y pert11.! 

'baci6n económica, cuRndo son grr.ndes las oscilaciones en -

el valor de la moneda y de las merci:mc:l'.as". ( 177) J)arec e -

que esta modalidad del eré.dita. irrevocable tuvo un r;rr..n i::l 

cremento duran·t;e los per1bdos 'Sit_;u.ientes .a. guerre.s 

mundiales.-

¡.::n, esta modalidad, las ins·!Ji tuciones banca 

rias a.dq_ui eren el comproiniso de m~m tener y no modificar el. 

crádi to que han abierto, a no ser q_ue ten.r:[l.n el consenti -

miento de todas lns partes interesadas. 

(176) Op. cit. Pª6· 95. t.II. 
(177) Garrigues. Op. cit. pag. 587~ 
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Se habla también de crédito confirmado y no -

confirma.do. "Ser1 confirne.do cu.ando al beneficiario queda­

notificado de la concesión del cr~dito hecha por el banco-

a.creditante, por medio de otro banco que confirma. la conc!t 

sión del crédito, de manera que el banco confirmante res -

pande sub:Jidiariamente del cumplimiento del contrato de -­

cr~dito." (178) Obviamente, para ser confirmado un crédito 

debe ser irrevocable. 

t:;l maestro Oervantes Ahilm.ada ( 179) ha.e e. una -

transoripci6n del Journal of the Institute of Bankers que.;;.. 

dice: "habrá U.'1 crédito confümado cuando un banco extran-

j ero pide a. stt corres 9onsa.1 bancario en Wueva York, comun1:_ 

car a un exportador americano que se ha. abierto en su :fa -

vor un,,..'1. carta de eré di to irrevocable y pide ~tambi~n al ba.g, 
=--------- _-_ 

co de Nueva York prestar su garant!a (comu:runente llamada ... 

confir:nn.ci6n) al cr~di to. !i.:l banco de Nueva. York garantiz~ 

r~ el pago ••• " 

..1s conveniente hacer u.n poco de historia pare. 

explicar c6rno sureieron en la.pri:!ctica los créditos confi!:, 

mados. Hasta la primera guerra mundial, Londres y la.libra 

esterlina ejercían un absoluto dominio en el campo del co-

(178) :iodríguez y Hodríguez. Op. cit. pag, 95. t.II. 
(179) Op. cit. pag. 273. 
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meroio internacional. Cunndo ae presentaba el caso de que­

un coraerciante americano tuviero. que pagar una impotaci6n­

en lib.i:·aa, aolic itaba a su banco que emitiera una ''carta -

cornoroial de cr6dito" que fuera realizable cerca de un co­

rreoponsal en Londres. Por aquellos a~os, loa bancos de -­

los ;~!d;o.dof.l Unldos no ~ozahan como [;'.hora de un prestigio -

1nL.m1l:Lnl ,'/ oonzoctlr'.lHtOít1ctlte la sola firma del banco america 

uo 110 :5tltisfac!ri a loo export::i.r1oren. L'Jntonces se estable -

ci6 ü~ oow~u.rnbre de solici tnr de loa corresponnales in.i;le­

n~n, que at;rogaaon su compromiso al del banco norteamerica 

no. 

I,n. Iiey General de Títulos y Operaciones de -­

Crddito, al referirse al cr~dito docwnentario lo denomina­

cn fOl'l!l8. il1co1•rt3c ta or6di to con.firmado y en su artículo --

317 equ.ipara al cr6di'to confirmado con el irrevocable: "!U 
-- - - ~ -' -:: e -,0 

(ll'<~dito confiuna.do se otorga como obligaci6n directa del ~ 

croclitanhe hacin tui tercero; debe constar por escrito y no 

podrá aer revoco.do por el que pidi6 el crádi to. 11 Sin embar 

go y de ti.cuorüo o on lo ex pu.es to no es posible hacer esta ~ 

qtüp::>.rrtoión. :·~n la prttctica, encontramos q_ue u:1 cr6dito i­

.t'l'evoua\Jlt:? puede ser confirmado y no confirmado, se,gtl.n --­

c1ml son. lfl irrtorvem:i6n (lel fH},=:;undo banco <corresponsal), 

(ttle puode coni'iru1ar o slmplBmcn te notificar la e.pertu.ra de 

neSdito. l1n.s ~fot:;las de Viemi son mu.y claras al respecto. -
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i!:l artículo 3 en su s1:aundo pdrrafo se refiere a los créd!_ 

toa irrevocables no confirmados: 11Wl crédito irrevocable -

puede ser notificado al beneficiario por medio de otro baa 

co (banco no tificndor) sin compromiso para éste ••• " Y a -­

continuaci6n se refiere a loR créditos irrevocabler, confi! 

mados: "pero cuando el banco emisor o acreditante autorice 

a otro banco a confirmar su crédito irrevocable y este dl­

timo lo confi:l:'me, la confirmaci6n consti tuird para el ban­

co confb.'llla.nte, Wl compromiso firme ••• 11 

e ) LA CAHTA COM :';t1C IAL DB e R ifüITO. -

Durante este estudio hemos hablado'constante­

mente do la "carta comercial de crédito". Hemos explicado­

que es el documento m~s importante dentro de la operaci6n­

docwnentaria, pues origina la obligaci6n del banco frente .. 

al beneficiario. Debe contener los siguientes requisitos: 

l. - Indicac i<Sn de la irrevocabilidad o confir_ 
maci6n del crédito. 

2.- Monto de la operac16n, 

3.- Plaza donde deben presentarse los documen 
tos. 

4.- Cl~usula d/p (documentos contra pago) o -
d/a (documentos contra aceptaci6n). 

5.- Zspecificaci6n de los documentos y requi­
sitos que deben éstos contener. 

6.- Demifa modalidndes q<.le quieran darse a la­
operac16n, como la posible divisibilidad-
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o tranaforeneia del crt1dito. 

Se ha criticado la denominacidn que da el de­

ruoho anr.r.lo- mncrj.cano do "cartn. de crúdi to'', puef.l se dice 

oe preetn o confusiones, ya que la Ley General de Títulos­

y Operucionee da Urddito en aua artículos 311 a 316 habla­

do lit "ca:rtu do crédito" que 11 (JB un docwnento que da un º2. 

moroianto a flwor ele otra pcrconn. y cont:ra otro comercinn­

to, pltra quo lo ontroguo el dinero que le pida, hasta cie!:_ 

tn cantidad rloterm:tnnda, y dentro de un plazo señalado ex­

p1•ool:imonto" (lfJO) y que no tiene que ver absolutamente na­

da oon nuustra opcracidn. 

Pcrooi oete liltirno t&rmino es desafortunado, 

igu~ürnen·co lo ca ol do "carta. de con:fj.rmaci6n 11 el cual con 

tribuyo a confundir les modalidades de irrevocabilidad y -

oonf lt•muoión, lttfl quo hornof? trntndo de clintin,suir perfeot::_ 

1111rnt0. 11o ¡modo outondor er:rónen.mcntc que sólo ::ie usn la -

"onrtn <.lo oonfirmrw i6n. 11 trntt~ndo1>e de los cr6<litos con:fir­

tllfHioa, cuc1nllo 1fo tn co1no lnnt t'Luneato t6cnico de ln opern -­

o:l.ón, so LUJt.\ lnvadnbluinrmto pa:rn cstn.bleccr lr. obligaci6n 

tliroote dol bnnco acroditnnte frente al bcncfiuinrio. Pue­

de ouoodoi.• qltO ol OC[)ltndo bnnco sea simplemente not:lfic't -

dor dol or6dito irrovocablo Rbierto por el bnrwo acreditau 

(160) Oorvnntos l\hw11ndn. Op. cit. pag. 267. 
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t'3 q_uien deber:! expedir la "carta de corifirmaci6n'' • 

Por eso nos inclinamos por el t&rrnino "carta­

c o:nerc ial de cr6dito" empleado por el proyecto para el Hu~ 

vo G6digo de Comercio ( ::tevisado en 1960), pues en esta fo~ 

mase dinUn.'!ue de las "cartas de crJdito 11 de que habla.la 

Jiey de Títulos y Operaciones de Crédito, y se evita el t~~ 
mino "carta de confirmA.ci6n 11 que es confuso. 

(1)• ·'r~r1··r".'.lIJI•): ;·) v '''P.'!J";,i .. •·:i·,., .. r:-.~· ·';;rr c·:~·''DI'flO . '""''-'.;;;..;...;""'-'.;..;.' ..,.;,. .. _. __ , _._._l.._-L_~1.!.~":-~~·!:1!._1.!..;:t.:!_~-~-· ---- ~ 

A p:i:·op6si to del problema de la divisibilidad­

del crédito, debemos decir lo siguiente. i'~s posible que se 

haya pactado que la entreGa de las merc?..ncías la efectua -

ría el vendedor !üediante embarques parciales. S.'1 esta cir-

cu.nstancia, es claro que este 1.~ltimo desea percibir el pre­

cio lo m<!s pronto posible, sin tener que esperar hasta el­

env!o de la última partida. ~l art!r.mlo 33 de las Reglas -

de 1fiena, autoriza los embarques parciales a no ser que el 

crédito contenea ~xpresamente instrucciones contrarias. 

Asimismo, se permite en la pr:ictica el fraccionamiento del 

pago totul en pagos parciales, relativos cada uno de éstos 

al erabarque parcial correspondiente. 

Bu relaci6n al problema de la transferencia .. 

del crédito, encontramos que es u.n tema amplia.mente trata­

do por la doctrina.. Se considera. que un crédito es transf~ 
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rible, cuando el beneficiario tiene derecho de dA.·r. inst-ru.2_ 
,-- --

cionea al banco acreditante, :para hacer el crédito utiliz~ 

ble por un segundo beneficiario. 

Nuestra Ley de Títulos y Operaciones de Crédi_ 

to se refiere a dicha transferencia en su. articulo 318: -• 

"Salvo pacto en contrario, el tercero a cuyo favor FJe abre 

el crédito podrá transferirlo, pero quedará su.jeto a. todas ·. 

las o'blieaciones que en el escrito de confirmacicSn deLcrf, 
:__ '' 

dito se hayan estipulado a su cargo". (181) Encont:ra.Jnos'~I>§.' 

ca claridad en este precepto legal y sobre todo~ como e~~ 

troa casos, una reglamentaci6n incompleta. T~neruos pues _ _:. 

que completar la disposici6n legal en los usos bancarios y 

mercantiles (182), concreta.mente en las Reglas de Viena 

que son las que se aplican. en nuestro sistema· bancario; Di· · 

chas reglas en su art:!cu.lo 46 reglamentan con amplitud la­

menciona.da modalidad. 

En relaci6n al proyecto deC6digo de Comercio 

que también se refiere con brevedad a la transferencia del 

cr~dito, es de desearse que se reglamente el tema m~s am -

pliamente y que sea cambiado el t~rmino "transmitir" que u 

tiliza., para que no ex:ista oposición con las Reglas de Vi& · 

(181) Habíamos dicho antes que no resulta conveniente ha -
blar de "obligaciones" a cargo del tercero. 

{182) Art. 2-III-LGTOC. 
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na que sei1.alan q,ue ''términoa como divisible, fraccionable, 

asignable o .transmisible nada añaden al término transferi­

ble y no deberán ser utilizados. 11 

lJa doctriM, como decíamos,· ha hablado mucho­

del tema. Dona.dio (183) se muestra inconforme con las Re -

glo.s y Usos Uniformes, pues considera que se hace necesa -

ria una mayor :flexibilidad para tratar el problema, evitág 

dose a.oí una serie de inconvenientes pri!cticos. Los Usos !:L 

ni:t'ormcs expresan: "un crédito s6lo podrá transferirse si­

ha sido expresamente designado como transferible por el --
' ' - .- - . ' - ~ 

banco emisor. 11 Y en otro lado: "el banco a quien se soli~-. 

o.i.te transferir el crádito, lo haya confirmado o n&, 

tendrá obligaci6n alguna de efectua.r el traspaso, excepto­

en los límites y formas expresamente consentidas por dicho 

banco ya condici6n de que le sean pagados los gastos de -
-- ---- --· ---~: 

traspaso." ''Un crédito transferible podrl! transferirse s6-

lo una vez." 

Criticando estas disposiciones, dice Donadio­

que no hay inconveniente para que el crédito sea transfer?:_ 

d.o varias veces, ya que para el banco resulta indiferente­

el acreedor que le exija el pago, siempre y cuando se com­

px·u.ebe la. regularidad de los documentos. Bsta transferen -

(183) Op. cit. pag. 233. 
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cia.se __ ope~~ri~_:QO?." !~ endoso de la "carta comercial de -­

crédito111 que debe ser considera.da consecuentemente t:!tu.lo -

de cr~dito. Agrega Donadio que para evitar cualquier inco~ 

veniente al comprador, el beneficiario q-u.e trasrni"t;e el crf 

dito debe hacerse solidariamente respcmsable por el inoum-

plim1ento de la operación. 

3starnos de acuerdo qu.e debería de suprimirse-

de le.s .Reglas de Viena. la restricción en virt;ud de la cual 

sólo una vez puede transferirse el crédito, ya q_ue este 

principio resta un eran margen de apli.cación a la opera 

ci6n documenta.ria. Pero consideraíllos justifica.do solamente 

pe.rm.i tir dicha. transferencia cuando el banco expresamente-

destgne al cr~dito como transferible, designación que sólo 

podrá ~ste hacer, cuando as! lo haya consentido el ordena­

dor ~el cr,dito (184). 

Una última aclaracic5n debemos hacer .. La ncar­

ta comercial de crédi to 11 es "nada mi:!s un docW!lento proba to 

rio, por lo que la transmisi6n del crédito se realizar!a -

por la cesi6n de los derechos del beneficiario a favor de­

u.n tercero". (185) Es pues incorrecto considerar a la. "car. 

ta comercial de crédito" como título de crédito. 

(184) Escarra Op. cit. pag. 532. 
(185) Fiorentino Op. cit. pag. 278. 
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e} LA CQBl!]R.'l'UHA EN LAS OPERACIO!'TES DE GR8DITO DOCIJI-í~NTA --
3.IO·-

La liltima modalidad de las operaciones de cr! 
·. 

dito documéntario ~ue vamos a tratar, es a propósito de su 

cobertura. Como se ha visto, ~sta consiste en los documen -

tos representativos de la mercancía que el banco recibe a­

cambio de la aceptaci6n o pago que realiza. Como el banco­

obra por cuenta del comprador, debe ser oportunamente reeJ.! 

bolsado por este último, quedando pues debidamente garanti 

zado con la posesi6n de dichos documentos representativos, 

del cumplimiento de esta obligación de reembolso por parte 

del comprador. 

Existe la posibilidad de que el vendedor ex -

portador para poder cumplir con su obligación de entrega -

de las mercancías, tenga que hacer una serie de gastos. A­

veces, por su precaria situaci6n económica no está en posi 

bilidad de financiar por s! mismo estas operaciones. Es el 

_caso de los exportadores que tienen que adquirir previame~ 

te l:?. mercancía de productores que exigen el :pago inmedia-

to y al contado. Para salvar estos inconvenientes 1 se ha -

establecido en la pr~ctica bancaria, una modalidad ~ue per 

mite la realizaci6n del cr~dito sin entrega de los docwne~ 

tos representativos, o bien mediante la entrega de documea 

tos provisionales. Esto se consigue mediante la inclusic5n-

__ ......... 
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e} LA CQBl!]R.'l'UHA EN LAS OPERACIO!'TES DE GR8DITO DOCIJI-í~NTA --
3.IO·-

La liltima modalidad de las operaciones de cr! 
·. 

dito documéntario ~ue vamos a tratar, es a propósito de su 

cobertura. Como se ha visto, ~sta consiste en los documen -

tos representativos de la mercancía que el banco recibe a­

cambio de la aceptaci6n o pago que realiza. Como el banco­

obra por cuenta del comprador, debe ser oportunamente reeJ.! 

bolsado por este último, quedando pues debidamente garanti 

zado con la posesi6n de dichos documentos representativos, 

del cumplimiento de esta obligación de reembolso por parte 

del comprador. 

Existe la posibilidad de que el vendedor ex -

portador para poder cumplir con su obligación de entrega -

de las mercancías, tenga que hacer una serie de gastos. A­

veces, por su precaria situaci6n económica no está en posi 

bilidad de financiar por s! mismo estas operaciones. Es el 

_caso de los exportadores que tienen que adquirir previame~ 

te l:?. mercancía de productores que exigen el :pago inmedia-

to y al contado. Para salvar estos inconvenientes 1 se ha -

establecido en la pr~ctica bancaria, una modalidad ~ue per 

mite la realizaci6n del cr~dito sin entrega de los docwne~ 

tos representativos, o bien mediante la entrega de documea 

tos provisionales. Esto se consigue mediante la inclusic5n-

__ ......... 
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de cTiíuifü.!ai.t es pee ialea en los contratos. 

Cll banco podrá hacer anticipos del crédito, -

sea cot1tra la entrega de un simple recibo o !!ledifmte 111 

suscripción de Wla letra de cambio. Aclern~o y para me.yor se 

guridad de la ins·ti tuci6n bancaria, podrá ésta exigir al -

comprador acr•edi ta.do, nlgll.Ila earantfa especie.1. Y en que -

en ef.ltn cla.~e de operaciones, el oom:pracl.or tiene un inte -

r6s especial, sabe que si no se ayuda a f'inanciar la o~er§:_. 

ci6n al vendedor, ésta no podrEi llevnrse a cabo. 

Hist6ricamcnte nace esta modalidad en interés · 

de los importadores ingleses que deseaban acaparar determ,i 

nadoa mercados extranjeros, debiendo financiar a quienes­

por cuerrta de ellos debínn. adquirir y retener cierta clase 

de productos en cantidad suficiente para dar la ley en el• 

merca.do. 

En otra hip6tesis, los exportadores parn ma-­

yor garantía de los bancos, reciben est(} a.1J:ticipo. su.rninis­

tri:!ndoles documentos provisionales relativos al dep6sito -

de la mercancía en determinados almacenes. Se trata, como­

se dijo, de cláusulas especiales que tienen por objeto fa­

cilitar estas operaciones entre plazas diferentes. 

·--'-" ____ .. 
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e o N e 1 u s I o N E S.-

l.-

2.-

3.-

4.-

5.-

El término docwnentario debe ser incorporado definí ti­
vamente a nuestra terminolo~ía ju.r!dica., en concordan­
cia con el proyecto de C6dieo de Comercio, con la nue­
va Ley General de Instituciones de Cr~dito y OrRaniza­
cioncs Auxiliares y con un gran sector de la doétrina­
quc prefiere la utilización de dicho término. 

~l objeto del neBocio documentaría es hacer más pronto 
y más seguro el comercio internacional, y por lo mismo 
el crédito docwnentario se considera un pilar central­
del comercio moderno. 

Son tres las relaciones que en conjunto componen la o­
peración de crédito doctunentario: a) Relaci6n de com -
prRvcnta. b) Relaci6n entre banco acredi tante y compra 
dor acreditado. e) ~elación entre banco acreditante y= 
vendedor beneficiario. ~stas relaciones son indepen -­
dientes por su diversa naturaleza. 

La apertu.ra de crédito docrunentario nació en Ini;la.te -
rra en la primera. mitad del siglo :nx con los 1' 1erch?..nt 
Bankers, llamados as! por haber sido comerciantes que- ·· ·· 
decidieron dedicarse en forma exclusiva a la apertura­
de cr~dito. 

A prop6si to de la naturaleza jurídica del cr~di to doc~ 
mentario, nos inclina.-:1os por considerar a la operación· 
como un contrato q_ue presenta los caracteres de u.na d.~ ... 
legaci6n acumulativa, aunque admitimos que esta teoría 
no es definitiva y es muy controverti~a. 

6.- Si bien es cierto que las 3.eglas de Viena e:>:presan los 
usos que beneral.mente se siguen por los diversos paí -
ses, por sí mismas no tienen nin~una fuerza obliga.to 
ria, pues la Cámara de Comercio Internacion::.-1 no tiene 
~tributos legislativos. 

7.- 38 de desearse ~ue en ~uestro país se re5lamente en --

-~· 
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forma compl,Jta y sistemática al crédito documentaría. 

8.- J,a coFJtwnbre mercantil ha imoueoto la utilizaci6n uni­
for1:i.e do LUltl. ter,tinolog!o. propia, en las diferentes -­
fo~nas utili~Rtlas nara la realización del neGocio docu 
ment::i.rio, '.-;i en al~;Lfo caso, so tratar2. de dar un sir;nI 
finado distinto al usua.l a nl~;ún t~r:n.ino en ellas con­
tenido, el banco estará exento de responsabilidad. 

9.- i'lo puede dacirse q_ue la e1ü.r1J,';a de los documentos por­
el vrrn<lcdor :Jea una obli¿~aoi6n frente al banco, sino -
ü.na co·1ditio ,juris para ciue ~ste pueda cumplir con su­
obli13ncion Luülator::ü. 

10.- IiA. CIF. es una co:npraventa única, un contrato típico­
co.n. prestnciones subordinadas de otrasespecies, no-. 
siendo posilü :: ha.blar de uni6n de contra tos o de con­
tra to mixto. 

11.- Para que el derecho de 9ropiedad de la mercancía se -
tra.amita al comprador, son necesnrios tanto el embar­
que como la tras1nisi6n de los documentos • 

. 12.- &n la práctica os invariable, tratándose de ventas -­
contra docwn~ntos, el co::rn iderar ul comprador respon­
na.1Jle de la ?érdida o deterioro de la mercancía, u.ns.­
vez que cfota es er.tb~:.rc8.da, no obstante que la trasmi­
sidn de la propiedad se verifique con posterioridad. 

13.- A pesar de la independencia de las tres relaciones -­
que se dan en el cr6dito documentario, se manifiesta­
una unidad substancial, determinada por la unidad de­
origcn, de causa y de objeto. 

14,- IJas normas que deben regular la relaci6n banco- com .. 
prador son las de la "apertura de cr~dito" de la Ley­
General de Títulos y Operaciones de Gr~dito, pero co­
mo estos preceptos son insuficientes para normar di -
cha relacidn, debemos remitirnos o bien a las reglas­
de la comisi6n mercantil del C6digo de Comercio o a -



las normas sobre e f manda toccdel-ccCÓJlj,gq_~IJ i vil. 
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15.- ],a, relt'l.cl,5n banco- vendedor en el credi to docwnenta ~ 
rio irrevocable, nnce en el momento en que el primero 
expide la "cartn comercirü de crédito" y f1.U1ciona con 
in'lepe:1dencia de las otra.s r»::ln.cio:ies. 

ló.- 6;l virtud ele la rtutonom:fo de la obligacic5n del banco, 
1fotc ao ;;uede opottdr al vennedor excepciones deriva -
rtnc Je la apertura de crédito o del contrato de com -
!H'::t ven ta. 

17.- Cuando intervienen dos bancos en la oneraci6n docwnen 
tariu, ln relación que se establece eñtre nmbos revis 
te loa caracteres de tu1 mandato, sea que el se,ip.mdo = 
un.11c;.? intervcn.~a como notificador del crE1dito o como­
c on11rr:w.n te. 

13.- ,21 atc:ici6:1. a la f'tmción econ6mica. que desempeña el -
cr1~di to docwaento.rio, es posible que en e A.So de incuin 
pli:.üento del onnco corresponnal del ncraditante, el:' 
co1aprador ::tcreditado pueda ejercitar una acció'n con­
tra este se3unJo banco confir::iante. 

19.- 'i!n 01;1.so de iw~tunplL:Liento del banco corresponsal, el­
banco pri:i.::!ipal no aswnirá ninguna responsabil·idad. · 

20.- A peoar de que el comprador haya ordenado al banco la 
apertura de crJdito, no q_ned.a por este hecho liberado 
de su obligaeión, pues en el caso de que este último­
no cwnpla, debar1f cubrir al vendedor el precio de la­
compraventa y los da~os y perjuicios correspondiente~ 

21. - J:'.1 caso de incrnnplimiento del comprador frente al ban 
co, Jste puede retener los documentos y la mercanc:!a;' 
A ente resuecto U.'1. sector de la doctrina habla de de­
recho d.e prenda. 

22. - im el crédito documentario irrevocable y de acuerdo -
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con el artículo 289 del Có'digo de Comercio, los ban -
cos incurrirán en responsabilidad en caso de no se -­
p;uir las instrucciones de sus clientes, aunq_ue se ha­
ya establecido u.na cUusula de "No .:tesponsabilidad". 

23.- Hace falta una reglamentación específica en nuestro -
üerecho, que en forma clara determine las responsabi­
lidades de los bancos, de manera que se imposibilite­
ª éstos a incluir cláusulas de 11 No R.esponsabilidad 11 ,­

a propósito de aquellos aspectos en los cuales no es­
posible hacerlo, 

24.- A pesar de que se ha desvirtuado la importancia de la 
fo.ctnra, lle[!ándose a afirmar que no es un docwnento­
fundamental en las operaciones de cr~dito documenta -
ria, consideramos q_ue es un documento principal e im­
prescindible en esta clase de operaciones, por ser un 
medio documental probatorio del contrato de compraven 
ta, que sirva para comprobar la reeularidad de los de 
rn~s docwnentos. 

25.- ill. crádito reirocable es el crédito comercial que se -
concede sin pactos especiales, de modo que correspon­
de al acreditante el derecho de revocar el crédito a­
su arbitrio. 

26.-

27.-

28.-

Un cr~di to irrevocable es un comprorniso fir:ne del ban 
co a.credi tan te, quien adem:ís de obligarse a mantener::" 
el crédito durante un cierto plazo, queda obligado en 
fo:rnia directa frente al beneficiario. 

Se habla de cr~dito confirmado, cuando el beneficia -
rio es notificado de la concesi6n del crédito del ban 
co acreditante, por medio de otro banco, que al con :: 
firoar dicha concesi6n, queda obligado subsidiaria'llea, 
te al cumplimiento del contra.to de crédito, 

La Ley General de •r!tulos y Operaciones de Cr~di to e­
quipara al crMi to confirmado con el irrevocable, pe­
ro esto no es posible, ya que en la práctica. encont~ 
mos que un cr~dito irrevocable puede ser confir:nado o 

'_ .............. ~----...._._-...-...---



no confirmado, eeGÚ.n cUIJ.l sor.~ la intr.:rvenci6n üel ~~e­
gundo banco, que puede coni'irraa.r o simplemente notifi 
car la apertura de or6dito. 

29.- Dcbor:fo do ::iu.primiree de ln1J rter;las cle VienP. lrJ re:-; -
tr:lod.6n on v:trtwl dr: ln cual n&lo una vez puede 
trn.nn.í'cr.irne el cr6di to 1 ya que ecto principio rest?.­
un gr1.tn mr1rgun de n.plicac ión a la operac:i6n uocw1enta 
ria. -

30.- rtoo inclinnmon por el t~rmino "cnrta com'S!rc:ial de eró 
dito 11 orn plonclo por e 1 pro y ce to para e 1 m:wvo C6 d i.~o :­
de Comercio, para deoignr:.r ul documento en el que se­
eotabloce la obligaci6n del banco frente al vendedor­
boneficiario, yo. que loo t6rminos "carta de cr(!cli to"­
y 11 ca:rt11 do confirmnci6n11 son iGUalmcnte confusos. 

31.- cls incorrecto connidera.r a lr.t "cnrta comercial rte eré 
dita" oomo titulo de crédito, yn. Que su función ca -= 
simplemente lo. de p1•obar 12. existencia de la obliga -
cidn del banco frente al vendedor beneficiario. 
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