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NTRODUCC!ON 

El muodG mc-.dprno <:.lngu1arm..:nte com¡:,lrjo ef'\ sus múltiples r-el-3.clor.es econ6-

scc i~ ks 1 no pucJc s¡:straerse a 1 envrrne impacto que re-

Queda fuerJ de ludd Ji:.cus16r. el ii,..p·:·rtílnt.I? oaoe1 que ju'2g3 la tecnclog,a­

en el desaf'rollo d"= los pJíscs, cvmo un factor extremad3mente tr(1scendcn--

tal en el GESJr~-:::::11•..: :0 cu.11qui21· ~Jción civilizada del orbe. 

En efecto no es posible ::-oncebir la existencla del hombre actual, sin con­

siderar a la tecn·.:ilcg~a. CCTíl'J un elemento indlspcnsabk y un factor necesa­

rio para la obtenc i2n je sus sat i::.f-J•.::tor"es m'nim::s y df' increment'J en su -

nivel de vlda.. La ·:-xolssl6n dem.:;gr~fica, la distribución de la r-iqueza-

el equilibrio econ6m1co y el desarrollo indusu·i3l entre Gtras cosas, lle-

van implicitas 0 sotl"'eentendidas necesidades tecr.clógicas qui? finalmi.;nte -

determinan una situaciór. espec1fica pal"'a cada pa,s, en funcién de su capa­

cidad económica y técnic:.. 

Los pa,ses que cuentan c::;n tecnologl:i, a lo 1-::rgc. de 1c;s años se h)n id'.J 

situando en la C!jspide. debido a q:;e, entre muchos factores, cuentan con -

un des21;rrol lo tecn'Jlégi.co fuerte que l0s llev3 3 cont3r csn aparatos pf"Od_!!~ 

t ivos sanas, ubicándolos dentro de 1 contexto interr.a·: icnJ 1 c~m'J 11 vendedo-­

res" de tecnolcgia, dem0strando ccn elle el gr-ado de desarrollo que han al­

canzado. 



ii) 

La tecnolog~a debe desarrollarse dentro de un ám!J ito que contribuy~ 31 bi_g_ 

nestar y a la prosperidad d~ los pu€b les. 

Dentro de los pr inc ipa les obj·~t ivos esUi el des5rrc 11ar y fe-mentar las in-

vestigaciones que contribuyJn a acelerar' el proceso de industrialización y 

moder-nizaclón de lo'.> µueblos. 

Uno de los elementos fundamentales para acelerar el ritmo d-el desarrollo -

ec.:.n¿mico y social de lJ:-. pJ~scs en jcsJrrollc, consiste en facilit::ir el -

acceso en términos y cond ic bnes justcts y razonables, a la tecno lcg~a que­

se seleccit~nt? de acui::rdc. a l::c; nccPs1d,Jde: .. Este acceso se alc3nza, gene­

ralmente, a tra~és de los contratos de transferencia de tecnología. 

El desarrollo de una base tecno 16g ic.3 en un país en cree imiento, depende de 

la existencia de capacidades tecnológiciJS locales y de la adquisición de -

tecno log1a seleccionada de 1 extranjero, que complementen los esfuerzos de­

invest igac ión y desarro 1 lo n3c icna les, as 1 como mejorar la tecno 1og'a cre.2_ 

da localmente. 

El proceso de adquisición de tecnolog'a supone una secuencia de activida-­

des relacionadas entre sí, como son el identificar las necesidades tecno-­

lógkas; la obtención de infcrmación de divers:i.s fuentes, tom-3.ndo en cuen­

ta tanto los recursos disponibles en el pa,s, como en el extranjero; la -­

evaluación y selección de la tecnología más apropiada; el análisis de los 

componentes de t:so tecnolagia, pofa lograr evuluu.r su cesto; la negocia -­

:- ión en las m·~jotes condiciones posibles; la adaptación y as lml lac ión* y -
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finalmente, su explotación y utilización de resultados en todos los sectQ 

res de la econom1a. 

La tecno lag1a y su transferencia entre los pa 1ses tiene lugar, genera lme!! 

te, a través de acuerdos entre empresas, en especia 1,mediante el traspaso 

de derechos de propiedad industrial, incluyendo la canees ión de l ice ne las 

y celebración de contra tos de suministro de canee im ientos técn ices o la -

prestación de asistencia técnica o bien como consecuencia de la inversión 

extranjera directa realizada por las empresas o núcleos poseedores de di­

cha tecno logia. 

El derecho, entendido como un conjunto de nor·mas tendientes a regular la­

realidad social, no out:de ni debe escapar u esta circunstancia, y es por­

ello que ha incorporado en la legislación mexicana el cc.ncepto de trans-­

ferencia de tecnolog1a, como un elemento coadyuvante a un más sólido de-­

sarro lle del pals. 

La presente tesis es un estudio sobre los compromisos derivados de lo'l 

contratos de transferenc i':3 de tecno log1a, concertados p:;r la autoridad 

aplicadera de la Ley sobre el Ccntcol y Registra de la Transferencia de -

Tecno logia y e 1 Uso y Exn lot .:ic i6n de Patcr.tos y M~rc:¡s 1 en e 1 cual se ha­

seguido un orden sistem~·tico o3ra el desarrollo del mi<::mc oor lo cual es­

tá estcucturando en cuatro capitules. 



iv) 

En el primero se expone un bosquejo histórico que dio origen a la Ley de 

la materia v igcnte 1 tanto en e 1 plano nac lona l como a n ive 1 mund ia 1 de -

manera que se esté en condiciones de señalar cuál es la legislación de -

traspaso tecnológico donde mA s se apoyaron nues tres legisladores para -­

promulgar la ley, Asimismo saber si en otras leyes existen los compromj_ 

sos como en el ca so de Méx ice. 

En el segundo, para fines de comprensión, se dan definiciones de tecnolo­

g\a transferencia de tecnologla y del contrato de transferencia de tecno­

logla. 

También se verá la problemática de la contra tac i6n de tecno logia para po­

der determinar qué elementos son los más importantes en la contratación. 

En el capítulo tercero se andlizará qué contratos de acuerdo a su objeto 

son de inscripción obligatoria en el Registro Nacional de Transferencia -

de Tecno logia, ésto es con la fina 1 idad de determinar qué contratos son -

los que contienen traspaso tecnológico. También se efectúa_ un estudio de 

las evaluaciones que deben hacerse a los contratos de tecno logia para po­

der ser aprobados y obtener su inscripción a dicho Registro. A su vez se-

señalal"'á qué c1~iteflos. util~za 1ü ,'\utcridJ:! ;nrJ. 13 C".)nr:erta('i6n de 10s -

comprorni sos. 

El capitulo cuarto se relaciona de lleno con los compromisos de los con-­

tratos de transferencia de tecno log1a ,o r:n primera instancia con su canee.E. 
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to su natura le za y su fundamento legal, as l como los tipos de compromisos 

y su evaluación. Asimismo, se analizaf"án las sanciones por incumplimien­

to y ·los beneficios obtenidos desde su implementación. 
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CAPITULO 

MliECEDENTES DE LA LEY DE TRANSFERENCIA DE TECNOLOGIA 



LEG!SLAC!ON EXTRANJERA 

INTRODUCC!ON. 

En la actualiddd son varios los países que han legislado sobre Transferen­

cia de Tecnologla, como Japón, India, Portugal, España, Br~sil , los Pal-­

ses del Pacto Andino (Colombia, Chile, Ecuador, Perú, Bolivia y Venezuela); 

y Argentina. Esto fue en virtud de que los pa1ses receptores de terno logia 

se percataron de la depend~nc ia tecnológica que ten l an del exterior, ta les 

como pagos injustificados por la recepción de tecnofogla, la salida de di­

visas por es te concepto o en su caso, de cap ita les que det~r ioraban la ec.Q_ 

nomia interna del p'31s, as~ como práctkas comerciales restrictivas. 

Los antecedentes leg ls lat ívos extranjeros de nuestra Ley en la materia que 

nas ocupa, son los siguientes: 

A. l JAPON 

Este país se ha destacado dos veces durante lo que va del siglo en la ese~ 

na mund la l como una gran potenc la, actua. lmente es )a primera en el campo­

industria 1, que ha alcanzado un avanzado desarrollo económico y es el pals 

que tiene la econom1a de más acelerado crecimiento en el mundo; sus empre­

sas satisfacen casi de manera exc lus lva ltts necesidades de su mercado in .. 

terno, de tal modo que las importaciones y e 1 d2semp leo son mínimas compa­

radas con sus exportaciones. 



Japón, en 1950 cuando su economía estaba 3 punto de desmoronarse7 promuJ. 

gó 1eyes y reg1amentos sobre el cambio de moneda extranjera. Estas fue­

ron muy r lg idas, en su aplicación, por lo que las negociaciones extranj_g 

ras estaban sujetas 11 a la rat if kac ión, aprobación, reconoc imi.ento o in-

f arme. de acuerdo con las disposiciones de la Ley sobre 1 nvers ión Extra~ 

jera, cambio de moneda Extranjera y Contro 1 de Comer e io Exterior•. ( 1) 

Años después cuando desaparece la crisis, 1os contratos de tecno1ogía po­

dían ser ce lebradas con amplia discreción de las compañías nacionales ya­

que en el año de 1968 la Ley para la Proh ib ic ión del Monopo 110 y la Pre-­

servac ión del libre Comercio y la legislación sobre la inversión extranj!:'_ 

ra eran menos r l.g ldas que en el periodo de la Post-guerra. 

1\ partir de ese año los contratos de tecno logia que no afectaban la econ!< 

mía eran ratificados en forma automática después de una evaluaclón formu-

lada por el Banco de Japón, de lo contrario, eran sometidos a un estudio­

riguroso por el Comité de Inversión Extranjera, quien investigaba las con 

d i.c iones económicas que tenía e 1 contra to. 

Otro punto importante de esta ley, es que ordenaba que los contratos no l!! 

vieran cláusu1as impuestas por la empresa proveedora de tecnologla llama-­

das 11 précticas comerciales" como son: restringir el árc3 dono:Je el licen-­

ciatario puede exportar o fijar el precio de exportación o 13 cantidad de­

producto que pueda exportar, la obligación a cargo del licenclatarlo para-

( 1 ) 5'lBl.RO KIMRA. Otonj2!1liEntc de 1icm:i3s de tecrología m Jap5n '"Revista et? Prq>ierud 
lrrlJstrial y l'rtlstica" lt>. 31-::A ~~ico D.F. Enzro-Diciertre, 1978. ¡:>lg. 91. 



comprar insumos al l icenc iante o a una perscna designada por éste, la ob 1J. 

gación del licenciatario de informJr cil licenciante sobre sus mejoras, y -

e 1 cobrar rega l ~as sobre art ku los que se r;roducen sin utilizar la Tecno 1.Q_ 

gia objeto del contrato. 

El legislador mexicano consideró la experiencia y éxito de Japón en este -

campo, tomando en cuenta sus leyes y reglamentos de traspaso tecnológico,­

al regular los contrates de transferencia de tecnolog~a. 

A.2 ~ 

Los pri1r.eros cahtroles que existieron en este oals, fueron los dispositi--

la importancia scbre el procese de trasnJso tecnológico, por elle, seilala­

remos la primera ley que regul:i el c-nvío de las remesas referentes a Tran.?_ 

ferenc ia de Terno logío que fue la Ley 4 13 l de 1 3 de sept iernbre de 1962, r~ 

glamentada por el ejecutivo federal a trav~s del Decreto número 53451 del-

20 de enero de 1964. Esta Ley exigió el Registro de los contratos de Tec­

nología ante el Sumor, a su vez limitó el pago de regalías por la Tecnolo-

gía importada. El 11 de diciembre de ~970 se crea el Instituto Nacional -

de la Propiedad Industrial (IrlPl), mediante la Ley número 5648, asimismo, 

se institu)'2 el :6digo de Propiedad Industrial con la Ley número 5772 del 21 

de diciembre de 1971. (2). 

( 2) ll:to tbnrativo No. 015 del 11descntiarbrede1975 Ptblicaoo en la Revista de Pro­
pierud In:l.Jstrial. Ministerio de Industria y Cmercio, Secretaria de Eccamia In-­
dustria 1, Instituto tociona l de Prq¡iedad Industrial, Brasil 1975. 



Con el Código de Propiedad lndustriol se crean incentivos en la investiga­

ción y desarrollo. 

Posteriormente en la creación del INPI, en uso de sus atribuclones y toma!!_ 

do en cuenta e 1 Art. 2o., pán-afo único de la Ley No. 5648 del 11 de die ie'!! 

bre de 1970, y del fwt. 126 de la Ley !lo. 5772 del 21 de diciembre de 1971, 

se expidió el Acto Administrativo No.015 de fecha 11 de septiembre de 1975, 

en el que se establece ºconceptos b(jsicos y normas, para fines del registro 

de contratos de transferencia de tecnologla" (3). Esta Ley está relacio-

nada con el Código de la Propiedad Industrial (Ley 5.772/71). 

De acuerdo con la Ley Brasileña, los contratos deben 1·egistrarse ante el 

!NP!, y ésta debe determinar si los contratos se justifican desde el punto 

de vista económico, jurldico y técnico. 

En primer lugar, los contratos deben clasificarse en: 

A) L ice ne ia para exp lo tac ión de patentes. 

B) Licencia para uso de marcas. 

C) De suministro de tecnologla industrial. 

D) De coopera e ión técnico-industria l. 

E) De servicios técnicos es pee ia l izados. 

Por último, para enriquecer el tema, señalaremos algunas pollticas y prác­

ticas comerciales que existen en esta legislación: 

( 3 ) lbidsn. 



A) Cuando el vendedor de tecnología (lkenciarite} cor.tr".:'b la m3yoY~a 

del capital del compr=.dor de tecnolog'a (receptor), ya sea en far"-

ma directa o lndirect.J e1¡ contra.to":i de explotación de patentes '.J -

uso de m:-ircas, éstos sef"'án gratultos. 

B) Cuando el l icenc; ante dete!"'m ine, a llere o 1 imite lJ pr-oducc ión, VE:!_ 

ta, preclo, com'2rc1alizaci6n o exportación. 

C) Obligue o condicione al llcenciatar\o a comprar insumos o componen­

tes para la fabri:ac i6n. 

O} Ml térm1rio del coritrato el 1iccnciatar1o debe devolver las fórmulas. 

El Obligatoriedad del adquirente de ceder a Utulo gratuito las innova­

ciones, mejoramientos o perfecciones de la tecno log1a contratada. 

A.3 GRUPO AND!tlO 

Tamb \én llamado Acuerdo de Cartagena. Fue su ser ito por Bel iv ia, Ca lomb ia, 

Chile, Ecuador y Perú en el per1odo de sesiones de diciembre de 1970 efec­

tuado en la C \udad de Lima, donde la comis 16n del Acuerdo de Cartagena -­

aprobó "El Régimen Común de Tratamiento a los capitales extranjeros y so­

bre marcas, patentes y regal1as. (4). 

(4) Texto lnteg>1) ptbl\cado en la Revista ~'exical13 de la Prüp\edad Industrial y Art1stica, 
lb. 17. Enero-Junio de 1971. p;gs. 143-157. 



De acuerdo con la opinión del Lic. O:ivld h.~ng'?l MedirH, en las declara-­

e iones 2,6 y 9 de dicho Régimen, aparecen expuest·.:s los cbjet ivcs y f i-­

na l idades as i corno les mol i.vos qu-::1 s irv it::i-cn d·: bJs::: ~nra b rec1-1cc i6n -

de las normas ccmun-::s :ie los p.J ís05 onLcs señ? lJdc.s, mir:mbros del Pacto­

Andino. 

En la dccl~~wi:lción de Bcgstá se n:c0noci6 que rl capit.jl extr:lr:jero ''puL>de 

real izar un aporte considerable a 1 desarrollo eccnómico d::: América Lat i-­

na, siempre que estimule la caplta.1izacl5n del país donde se i-adiqu::, fa­

cilite fa portlcipJción ~:urpllJ del cupit:~l n:iciCJn3l en ese proceso y no -

cree obstáculos para la inlegrac ión reg lona l". 

El pacto Andino o Acuerdo de Cart~'igen3, fue origlnalmenle ccnstitu~p::; por 

un convenio firmadc. oor Bc.livla .. Colombi3, Chile, EctEidGI'" y P•.:rú. en 1969: 

Venezuela pasó :l f::.rm,~r ~•·J!-te de 1 grup•::, en 1973. LJ f i ls5::fía gener J 1 ya­

cente detrás de la form3ci6n del Grupo AndinG, fue 13 de: 

Libera 1 izar el comercio entre los m lcr.ibros. 

Tratar de lograr determinado grado de especializ3-:i6n en la industria. 

Promover el desarrollo y t" 1 imin::ir las barreras inherentes a tarifas. 

L3 legislación Andina establece: 

La sumisión obligatoria a lJ agi:ncia gub€rnam·::nt-:!l cr;rresp•.:mdiente en 

cada pa1s miembro, para el ex3men y aprobaciSn de todc cantrato re--



lacionado con lo irr,porlJCi'jn de 1-:i Tecnc.iagia, Patenles o Ma..-c.Js, és­

to, con el obj0tr; dE· ('Va iu-5r la cc:ntr ibuc i6n efect ivd de l¡i U<.n0lo-­

gí1 import3d'3, m>?di·)nto:• h est.ir;¡.:.ci·~n df.:· ut~lida':\ y precio. {twt.lS). 

F ij·j las e látJ;.u las qu~ im~1 idt.m q·_i~; l•y, ccntr"atss dP transfcrenc ia de -

(Art. LO). 

Seíidld los principios r"elativos a la clasificsción del volar de la 

t.:-i:nologia extranj!::',..ª ~1;:¡y3 d-?cidir si su impc;1-tJnciJ. es aceptable y -

adaptable a los neq:;c lo~ de la r>?gión. {{11-t .2?). 

EstJb lPCE 10s e l(:u::'J L'· que n~ pcdr·t1n cont€'.ner les cc.ntr,;:tos de 1 icen­

c ia ~1ci '?xp!otación dt? :nJrC.J~ d0 ui-i'-JCn ext)-e:njei-o. (l\rt.25}. 

Dispone la cr"eación de una ·Jflcina sutgubernamental di? la Propiedad -­

Industrial y el establecimiento d'? un sisterntl también subregional pa-­

ra el fomento y adaptación de la tecno1'::.gía (Art. 54 y 55). 

A contlnuac16n señalJrem:;s Jlgunas cldusulas limitativas o prohibitivas que 

conli~nt el PoLlv KnJinc. 

La ob 1 igac ión de compr"ar b lenes de cap ita 1, pl"oductos intermedios o ma 

ter" ias pr irnas provenientes de 1 pr·oveedor de tecno logia. 



Usar petmanentemente persona 1 designado por" e 1 proveedor de tecno­

logía. 

Donde se autorice a 1 proveedor a fijar precios de venta o reventa -

de los artículos producidos por el receptor. 

Cláusulas que prohiban el uso de tecnología complementaria. 

c lAusu las donde ex is ta res trice iones a los ve lúmenes de produce ión. 

Cláusulas que entreguen una opción de compra en favor del proveedor. 

e l~usu las donde el proveedor efectúe cesión de invenciones o mejoras 

a 1 proveedor. 

Cláusulas donde se efectúen pagos de regalías por patentes no util.!. 

za das. 

Cláusulas donde prohiban o restrinjan las exportaciones de los pro-­

duetos fabricados con la tecnología suministrada por el proveedor. 

Para el Lic. Jaime Alvarez Soberanis, criterio que adoptamos, las prácti-­

cas comerciales restrictivas expuestas ta;nbién se combaten en la Ley Mexi­

cana. Asimismo, comenta que "el Sistema Andino" ha tenido una gran influen 

cia en los desurro 1los legislativos posteriores. Lamentablemente, por di-
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versas razones, no ha 1 legado a funcionar adecuadamente en la práctica de!! 

tro de los países miembros del pacto". (5) • 

A.4 LEY ARGENTINA 

El Gobierno Argentino, con el propósito de resolver los problemas que re-­

viste la importación de tecnolog\a y tomando en cuenta los objetivos del -

desarrollo económico, el 10 de septiembre de 1971, promulgó la Ley No. 

lg,231, con la que se creó el Registro Nacional de Contratos, de Licencias 

y Transferencia de Tecno logias. (6). 

Esta Ley, en su exposición de motivos, señalo las causJs que llevaron al -

legislador argentino a tomar la decisión de dictar las normas para la ad-­

quisición y regulación de la transferencia de tecnología, indicando que: 

A) La selección de tecno lag \a no se ha efectuado con el cu ida do necesa-

ria y que por este mol ivo, los adquirentes compran tecnolog1a obsol_g 

ta. 

Bl Muchas empresas argent in as por no tener los medios idóneos en la et!!_ 

pa de la negociación de tecnología, la han comprado en condiciones -

desfavorables. 

(5) Ja'lre Alvarez Od:leranis." La Requlación de las Jnverciores y f'arcas y de la Transferen­
cia de Tecm logia . Editoria lPOrrúa o PrirlEra Edición )97g, pág. 132. 

(6) Texto integu ptblicado en la Revista Mexicana u, la Propiedad Jrdustrial y /lrtístka~ 
No. lg, Errro-Jun io lg7z. Pág<;. 159, 162. 



C) El esfuerzo nacional para·que la tecnologla importada se asimile, -

adapte y se efectúe investigación y desarrollo es sumamente débil. 

Los pr lnc ipa les objet !vos de la Ley Argentina son: 

A) Mejorar el impacto negativo que tiene el pals en la balanza de pagos 

por las regallas efectuadas por la transferencia de tecnologla extra12 

jera. 

B) Proteger y fomentar el desarrollo de tecnologlas propias. 

C) Conseguir que la tecno logia extranjera sea aprovechada por los inve!:_ 

s ion is.las nac lona les. 

Para lograr los objetivos antes mencionados, se estableció el Registro Na­

cional de Contratos de Licencias y Tecnologlas, que es muy similar al que­

regula la Ley Mexicana, ya que ésta se inicia con la Ley sobre el Registro 

de la Transferencia de Tecnologla y el Uso y Explotación de Patentes y Ma!:_ 

cas. 

Dentro de las principales funciones del Registro Argentino aparecen las -­

s lgu ientes: 

Inscribir los acuerdos de licencia y de transferencia de tecnologia­

{esta misma función la tiene el Registro Mexicano). 
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Elaborar estad\sticas sobre el pago de regallas por la tecnolog\a 

del exterior (también son efectuados por el Registro Mexicano). 

Asesorar a las partes que intervienen en la negociación de los acue.!:_ 

dos de tecno logias (esta asesor1a también la efectúa el Registro Me­

xicano). 

De lo anterior se desprende que tanto e 1 Registro Argentino como e 1 Mex ic~ 

no tienen muchas similitudes. Asimismo, como señala el Lic. David Rangel-

Median "ocho de los veintitres art,culos que \ntegran dicha Ley Argentina­

han sido sustancialmente tomados por los autGres de la Ley Mexicana. El --

cotejo de ambos ordenamientos muestr'an que las disposiciones establecidas-

por la Ley Mexicana del 28 de diciembre de 1982 en sus Artículos lo., 2o., 

incisos a), b), cL d} y el 4o., 60., 7o., fracciones I, ll, 111, IV 1 V, -

Vl,. XI y XIV; 10, 14, y segundo tl"'ansltorio, corresponden a las de la Ley 

Argentina de septiembre de 1971),conteniaas en los '..>.iguient(;S- Artkulos: -

lo, 2o., incisos a), b), c), d), el y f); 3o., incisos b), e), d) e), f),­

g), h) e i); 5o., 60, 7o., 20 y 21". (7) 

Ei 2o º"octubre cte 1974, el Ejecutivo Federal l;rgentino publicó en el Bo­

let in Oficia 1 de la República Argentina la Ley 20, 794, sobre transferencia 

de tecnología del exterior, de fecha 27 de septiembre de 1974. Este orde­

namiento derogó al decreto de Ley 19,231, menos a su articulo lo., que ha-

( 7 ) David Raf9'l l·l"<iina. Tr,31??so de TE-:mloola en M?xico. "Revista f'exicam de la Pro -
pifilld lrd!strial y Artlstica", No. 21-22, M2xio, Er>."t'V-Oicid!b-e 1973, plg. 318. 
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bía creado el Rcgistto tfocional de Contratos de Licencia y Transferencia ~ 

de Tecnología y estableciendo estricto contr"ol sobre el proceso de traspa~ 

'ºtecnológico. 

La Ley vstablcce que los pagos di? regalía!. por tecnología entre filial y -

m3triz se deben de consid~r-3r COllY.} utilidad; fijo pagos máximos por- el 

traspaso de- tecnología, se incluyen los contratos gratuitos, etc. 

Con fecha 12 de ogosto de 1977, el Presidente de la Nac i6n Argentina san-­

c ion6 y promulgó la Ley r;o. 21,617, relati'.'a a la transferencia de tecncl.2_ 

gía proveniente del exterior. (8). 

Este proyecto de Ley tuvo su origen en el Minister1o de Econom~a y 13 ex--

posición de rnot ivos seña la que la sane i6n de las Leyes 19,231 y 20, 794, t~ 

va un efecto negal 1vo ya que una ccnsecuencia inmediata fue la ded'Olt.eo.:r 21 

flujo de tecnologías m0dernac: hacia el país~ as~ misrrr:;, dice que ¡::ara te-­

ner un avance tecnológico con éxito es neccs:;iria 1-:i 1mpcrta.clón de tecnOl..Q. 

g 1as con las que no cuenta e 1 pa 1s y., además, su '3daptac ión y an ter iGr de-

sarrollo por los investigadores y cientlficos del pa1s. 

E:.sta Ley comµ1 t:11dt: todü tr:lnsfcrcncia, cesi~·ri 0 liuiníi;; dA tecnolog'a pr_2 

venient¿ del exle1-ior, as' csrno de marc:Js. Est3blece que la tecnolog'a --

que se pretende impo1~tar no debe de ser obsoleta, no ser ccnocida en Arge_12 

tina, te-ner precio razonable y no ser per jud ic ia 1 para el pa 's. 

( 8 ) Texto d-2 b Ley, pi.blicad'J en el'l'oletín samrul del Ministeric de Eccn:mia'. S1ntesls 
de infcrnocicres y CCJTEfltarios. Oillse:retaría de Cocrdinaci6n e Infornucioo EcC>'Úni 
ca, No. 165. &Eros Aires, 22 de l'gJsto de 1977. -
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Con fecha 29 de se~tkml.i1 t.: de 197'3, s~ Sllnclon6 y promulgó la Ley No.21,879 

r.:::dianle la. cual fue •hodHicada P·3.rci:."1lmcnte la Ley t~o. 21,617 que regul3 -

la transf 12,-enc ia df' tecna logia ¡:fOV'2n icntc de 1 exterior . (9). 

EL objetivo fund:1mí:ntal de est.:i Ley fue 1Mdiflcar el inciso b) del AI"'t.9o. 

para dctrle una mayo"' fiexibil~dad -:r. bs di:.t intas fonn3s de ccntrataci6n-

y momento de pago entre las cmpn.:sas vinculadas. 

Compartiendo la opinión del Lic. D-5vid Runge1 Medina, "el Régimen del Pac­

to And1no ha servido de antecedente de una manera sustanciol los art"1culos 

18, 20 y 22, Ll.S' corno el incis(, e) tron:.itcl"ic• drl instrumento regional --

SUdarnericanc.'1
, ( 10) ¡:.Jr:i L'! Ley Mi::xic.:rna snbr"S' Registro de la Transferen--

LEGISLACION f;ACIONAL 

La preocupa e ión del Gobierno Mex ictnvJ por regu 1ar 1 a adqu is ic ié:n de tecn0-

logia dci extranjero, era ~n conc.ideración a que les traspasos tecnológi-

ces se efectu;:;b,3n sin ninguna int"2rvención del Estado Mexicano, por este-

motivo, los proveedores de tes.no logfo en ocu:: lon~s comct ian ablJSOS en pe;:: 

juicio de 1 comprador de terno lag 1R y de la econorn\ a nacional. 

Los controles legislativos en mat-=i- lo ut..: ~c::r.clogi;:; emo'iezan en la época--

de los 50 1 s, éstos, en un prirKipio sú1o .;:;i-Jr: pJr¿! -::-fectos fiscales, ya 

( 9 l Texto de la Ley, Plblicado en el"Eoletín Samrul "'1 Ministerio de Eccn:mía:· Síntesis 
de lnfcnro:i(if):?S y CÜ'il'fltari::s. Slb-;ecretaría 02 Coordimc1ón de Infcnmcióri (CCJ"'Ó 
mlca. rtJ. 1':6. ~:: Ain. __ :,s. 29 d-2 s:..:pt irnbr<2 de 1978. -

( 10) R3rg?l tt>:lim Dwi·j. CIJ. Ci~. Pág. 3i8. 
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que sólo se determinaba si se just \fícaban las deducciones de los pagos de 

rega11as o de asistencia técnica efectuados por los receptores de tecnolo-

gla. 

8. l LEY DE FOMENTO DE INDUSTRIAS NUEVAS Y NECESfSUAS (LlNN) DE 31 DE Dl­

C I EMBRE DE 1954. { 11 ) . 

Esta Ley clasificó a la industria en nuevas {las dedicadas a la manufactu-

ra de bienes, no producidas con anterioridad en el pa1s, siempre que no se 

tratara de s irnp les sustitutos) y necesarias (las dedicadas a la manufactu­

ra de mercancías producidas en el pa\s en cantidades insuficientes).(12). 

A su vez, úS el primer \nslrumf:'ntc jur1dko del Estado que le da faculta--

des para intervenir en cuestiones de tr·::rns.ferencia de tecnolcg'ª· Dentro-

de los objetivos principa1es de la Ley, se encuentra el fcrnent3r la Inctus-

tria Nac-lonJ.l mediante 1d ccnces16n de franquicias fiscales que estimulen 

e 1 establecimiento de nuevas actividades industria les y e 1 mejer desarro-­

llo de las existentes. (l\rticulo lo.). 

Se estableció y se exig1a origina lrnente que los pagos por concepto de re-­

gal1as y asist<>ncia técnica nn excedieron del 3i de las ventas netas.(13). 

Las excens iones o la cuant ~a de reduce iones de lmoues tos se detetm inarán--

por las Sectetar1as de lndustrla y de Hacienda, d~ acuerdo ccn la impar--

( 11 } 

( 12} 

( 13 ) 

Pwlicadl en el Diario Oficial de la Fc:Eraci6n, 4 re ere-,:; re 1955. 

Alej'ro-o N3ru1 E'*"·~ Instnnento d2 Pol\tica Científica y T<X:mltqica enl'éxico. -
"el Colegio <J.~ ~tóxico", Prirera edición, 1"éxico 1974, P<lg. 237. 
Alejandro Noilll Eg2<l.-(\l. cit. Pág. 238. 
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tanc ia. que la industria r·epre-senle para. la )ntegrac lón ec::::.n6rnica n:ic iona 1 

o regional, as1 como t'.)m~n1do en cuenta la cantidad y calldad de la mano -

de obra que vaya a ocup3rse, su grado de eficiencia técnica, el grado en 

que se utl11ct:n equipos y m3q1.1inaria prodlJCldos en el país, la cuantía de 

las irwersion'2s, e1 porcentaje di:il mercado naclonal que abastezca o vaya a 

abílo;,tecer. prest,Klones a trabajadores superiores '3 la Ley y laboratorios 

de itw-est ig:K lón que establezca o vaya a establece,... 

Con base ci lo expuesto, y con fundamento en esta Ley y su reglamento (14), 

se ha declarado í:.::xcer,tu ~e imouestos la fabricación de muy variados produs_ 

tos. 

Las i?mpresas que se acajan a esta. dec laratm· ia gt:'n-::rJ.1 dP t'xcens i.ón de im-

puestos debi::n de sat isf¿¡cer n?quis Hos t:J les como: 

Que la e-structura dt?.1 capital ju le lo de dichas Secretarías no af>ef 

ten la balanza de pagos neta, tomando en cuenta los pagos al ex te -­

r ior por transferencla de tecnología. 

Ambas Secretar1as d~term1narán sí limitan e aceptan el monto de pa--

gos por rega llas al exterior. 

Sólo podré emp 1ear persona 1 técnico que auto!" icen las Sc~r!:'t~r1as --

( 14 J Reg l;rn:>nto cE la Ley de F0IB1to de Industrias Nwvas y Necesarias de XI de rovi<:m­
bre ac 1955. Diario Dfícia 1 de la Fed2r'acirn, 2 de dící€!lb-e de 1955. 
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durante un año, siempre y cuando capaciten a dos mexicanos en las -­

labores que cada uno desarrolle. 

B.2 LEY REGLl\MENTARIA DEL PllRRAFO SEGUNDO DEL ARTICULO 131 CONSTITUCIO­

NAL (2 {ENERO DE 1961). {15) 

Esta Ley tiene la finalidad de disminuir o supr1mir las cuotas de las ta -

rifas generales de impOr"'tación y exportación, con objeto de obtener' un me­

jor apr"ovechamiento de los recursos f inane ieros de 1 pa \s. manteniendo ra-­

zo-n'3b les niveles de irnoortac i6n de pr"oductos extranjeros. 

Con fundamento en esta Ley, la Secretarla de Industria y Comercio a través 

de la Dirección General de Industrias,. dktó iJ.Cuerdos que fijan las tases­

para ld polHica industrial llamada "programa de fabricación", que autori­

zado, permit'a recibir una serie de incentivos y facilidades, t:Jles como -

financiamiento, facilidades para importación de maquina,.ia, m<Jtef'il pr\ma­

entre otros. 

Adem~s de tener viabilidad económica deb\an cumplir los siguientes requis.l 

Que las empresas 1nteresadas cuenten con la mayor\a de su caplta l s2 

e ia l suscrito par mexicanos. 

{ 15 l Diario Oficial el':' h Fecl:ncié<i, Erl"l"O 5 el':' 1961. 
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Que se sujeten a las normas de ca 1 idad oficia 1 y cuenten _on la tec­

no lag la necesaria. 

Que e 1 pre e io de 1 producto fina 1 no debe pasar de 1 251: sobre e 1 in-­

ternac iona l. 

Que los pagos por transferencia de tecno logla no deben de exceder -­

del 3% del volúm€n de las ventas netas. 

B.3 LEY QUE CREA EL CONSEJO NACIONAL DE CIENCIA Y TECNOLOGIA (23 DE Dl-­

CIEMBRE 1970). ( 16) 

Es un organismo descentralizado con pel"'sonalidad jur1dka y patrimonio -­

propios, asesor y auxiliar del Ejecutivo Federal en la fijación, instrume!! 

tación, ejecución y evaluación de la polHica nacional, de ciencia y tec-­

no logia. (Art. lo.). 

Para cump 1 ir con es tos fines tiene las s igu lentes func lar.es: 

Fungir como Asesor del Ejecut \vo Federa 1 en la P laneac ión, Programa­

ción, Coordinación, Orientación, Sistematización, Promoción y encau­

zamiento de las actividades relacionadas con la ciencia y la tecnol!! 

g la, su v incu lac ión a 1 desarrollo nac iona 1 y sus relaciones con e 1 -

exterior. (Art. 20. fracc. 1). 

(16) Diario Oficial de la Federación. Dicirnb11? <"l de 1970. 
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Ser órgano de consulta ob 1 iga tor ia en materia de inversiones o auto­

r izac ión de recursos o proyectos de investigación científica y tec-~ 

nológica, importación de tecnolog\o pagos por transferencia de lec -

nologla y control de calldñd. (Art. 2o. fracc. !!). 

Fomentar y fortalecer las investigaciones bá.s kas, tecnológicas y -

aplicadas que se neceslter .. (Art. 2o. fracc. VI). 

Asesorar en la celebración de convenios internacionales sobre e ien -

cla y tecnologla e intervenir en el cumplimlento de los mlsmos.(Art. 

2o. fracción X). 

Gestionar la internac lón :i. l oa is de invest i93dores y profesores ex-­

tranjeros para la lnvest lgac lón, que corresponde al interés nacional 

(Art. 2o. fracc. XII). 

Actuar como coordinador de la cooperar ión técnica que se pacte con -

los organismos interna e iona les y gobiernos exlranjeros. {Art. 2o. -­

fracc lór. XIV). 

Captar y jerarquizar las necesidades r.ac ion a les· en e ienc iJ y tecno-­

logla. (Art. 2o.frar..c. XXVI). 

Los fondos de este Grganismo se canaliz3n ;Hra prcyectos, estudios 1 -

invest igac iones espec H ic:is, atcirgamiento de tecas y cu? lqu ier otra-
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ayuda de car~cter ecor'lómico que prapol"c ione, estará sujeta a la ce--

lebrac i6n de un contrato o convenio "en el que estipula que los de--

rechos de propiedad indus tr fo l res pee to de los resultados obten idos 

por las personas f 's leas o more. les que rEc iban ayuda del Consejo, -

serán materia de regulación espc:clfica p¿,r-J proteger los intef'eses­

del pa,s, los del propio Consejo y los de los investigadores".(17). 

B.4 DECRETO QUE DECLARA DE UTILIDAD ilACIONAL EL ESTABLECIMIENTO Y AMPLIA 

C ION DE LAS EMPRESAS ( 23 NOV 1 EMBRE DE 1971). ( 18). 

Es te decreto declara de utilidad nacional el es tab lec imiento y amp 1 iac ión-

de empresas que' se estimara nE~cesar io fcmentar a través de otorgamientos -

de estlmulos fiscales, ayudas y facilidades de diversa ~ndole. 

Sus objet iv·JS er·-:ir' e 1 imou lsar- el d\?Sarro l lo regional, crenr oportunidades 

de tr"abajo, e·levar el nivel de vid3 de la pc,blación, fortalecer el mercado 

interno e incorporar el mayor nún~e.-ei de habitantes a 1 progreso nacional, -

aumentar exporta e iones, sust Hu ir importac lones y proporc ion.ar una planta-

industrial mejor integrada con e levados niveles de ef ic ienc ia productiva. 

Las empresas para disfrutar de estos estímulos fiscales ten,an que cumplir 

los siguientes requisito~. 

( 17) Cavid Ra1-g=l t•Wiru., cp. cit. ~g. 3?2. 

( 18) Oiaric Oficial de t, Foocra:ién lhviartrt> 25 do? 1971). 



El capital social de las empresas esté representada en un 51% CO!'IO -

m~n lmo por mexicanos. 

Los pagos por transferencia de tecnologla en ningún caso deben ser -

superiores al 3:t sobre ventas anuales que fije la Comisión. 

Que en los contratos de adquisición de tecnologla no podrlan existir 

restricciones a exportaciones contrarias al interés del pals. 

La dirección y administración de la empresa cl:trrán estar a cargo de 

mexicanos. 

B.5 LEY DEL IMPUESTO SOBRE LA RENTA. 

Esta Ley ha sufrido múltiples reformas, establecla un trotamiento imposlt,! 

vo diferencial para los ingresos provenientes de la presL1ción de asisten­

c la técn lea, y para aquellos derivados de la exp lo tac ión de patentes de -­

invenc Ión, marcas de fábrica y nombres comercia les llamados "pagos de re-­

gal 1asº. 

ºHasta diciembre de 1970,, los pagos rec 1b idos por los proveedores por con­

cepto de asistencia técnica estaban sujetos a una tasa única del 20:t de sus 

ingresos (Art. 41 LISR), en cambio, los pagos de regallas tenlan una tari­

fa progresiva a la del impuesto global de las empresas, con tasa marginal­

máxima del 42% (Art. 31 Fracc. 1, inciso d) y Artkulo 41, Fracc. IV. de -

la LISR". (19). 

(19) Ja'lre Alvarez S:beranis.- QJ. cit. P'i9. 111. 
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La legislación fiscal (LlSR}. en materia de transferencia de tecnología, -

establece cargas fiscales d 1ferenc ia les desde 1981 " la fecha por pagos -­

de transferer~c ia de tecno log,a, distinguiendo dos grupos: 

A) Ingresos gravados con una tasa del 42% detivados de regalías por el­

uso goce temporal de patentes o de calificados de invención o de me­

jora, mal"Cas de fábrica y nombres comerciales, a;s~ como por concepto 

de publicidad, y 

Bl Con una tasa del 21'.t de rega 1\as por el uso goce temporal de derechos 

de autor sobre obras 1iterai-i3S, art~sticas o científicas, incluídas 

las pel~culas cinernatogr-~f\cas:, gi-Jb:Jciones para radio y televisión, 

as' como de dibujos o mode-los, planos, fórmulas o procedimientos y -

equ \pos industria les, comer e ia les o e ient íf ices y las cant ida.des pa­

gadas por informaciones relativas a experiencias industriales, come!. 

ciales n rientHicas y en general por asistencia técnica o Transfere.!! 

c'a de 1Pcn01og'1a. (20). 

B.6 LEY SOBRE EL REGISTRO DE LA TRANSFERENCIA DE TECNOLOGIA Y EL USO Y -

EXPLOTACION DE PATENTES Y MARCAS. 

EVOLUC ION DEL PROYECTO DE LEY. 

En el año de 1971 la Secretar1a de Industria y Comercio (SIC) inició estu-

(<U) Ptblicaoo 01 el Diario Oficial re la Federación el 30 de diciertore de 199'.l. 
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dios y má.s tarde se asesoró con consultores nacionales y extranjeros con -

el fin de adontar medidas definitivas para regular la transferencia de teE_ 

no logia. 

Como resultado de los trabajos realizados por la SIC, se elaboró un ante -

proyecto denominado 11 Decre-to por el que se sujetan a reg lstro la transfe-­

r~nc ia y e 1 uso y exp lo toe ión de patentes y marcas. 

Inicialmente se pr·eter.d1a legislar eri est.J materia par medie de un d~creto 

del Ejecutivo~ pero en él 11 se tom:Jba muy en cuenta para justificar la re­

glamentación del traspaso de lecnolog'a lo lesié·n d'? los ingr-esas fisci1les 1 

as' como la concesión de est~mulos y privilegios en favc.r de quienes hubi_g_ 

sen ce lebrada conlf'a tos con est ipu lac iones del tipo que e 1 pr:)p io decreto­

proh ibla". (21). 

Después de una revisión, se elaboró un anteproyecto de inic\atlva de Ley -

en lugar del decreto, misma que fue enviado al Congreso de la Unión con -­

apoyo en la fracción 1 de 1 art lcu lo 71 de la Constitución. 

EX POS l C l ON DE MOT l VOS 

En la Exposición de Motivos de la !niciat iva de Ley enviada por el Ejecu-­

tivo al Congreso, se reconoce que "la Tecnologla constituye un factor in--

( 21 ) David Rarq=l 11!dina.-. Q:>. cit. ¡ág. 324. 
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dispensable pnra e1 Jt:.•sarrollo lndustr)al y su .3plicación juega un ;-i;;p-:-1 -

detel"mlnante en los procesos productivos, lo que hace necesarlo que los -­

problemas y moda11dadcs de su transferencia se tomen en cuento como c:1em~!2 

tos primordiales en el diseño y aplicación do una oolHica industrial (22), 

se reconoce la importancia que tiene lQ adquisición de- tec.nolog'a cxtranj~ 

ra, pero también se considera necesario est imulur y promover la creación -

de una tecnolog~a pr~pia. p-3ra ulcanzar la independencia económica. Aun 

cuando se est ~ma que med iarite los contratos respectivos se ha adquir ldo 

tecnología útil e importante para el despnv<Jlvimiento industrlal del país.­

del exámen hecha a los contra tos o conv..:n '\os se conc 1uye: 

Que frec11'ente1'i'1?nte la tecno lcg \a ..Jdqu lr ida es obsoleta, inadecuada ... -

º ya d ispon ib le en e 1 PJ \s. 

Los contrates conten~an c.1-:iú;.ulas donde lJs empre~as proveedoras de­

tecno log~a encarecen la produce ión de 1~15 empresas receptoras. 

La obligación de la empresa receptora de adquirir bienes en diser.o· 

o lnsurnas a nrec ios excesivos. 

Prohiben a limitan las exportaciones de la empresa receptora. 

lntervienen e::n la 3dr.Jinistrac16n9 en el proceso productivo, distri­

buc ión,y comer e ia l izac ión de la empresa receptora, 

(:;.?) Diario Oficial de la F~acfr., Iniciativa del Ejecutivo. Naviait:n? 7, 1972 ¡>1g. 11 
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OBJETIVOS DE LA LEY: 

Dar protección a los compradores de tecnolog1a eliminando las prk --

t icas restrictivas; 

o fortalecer la posición negociadora de las empresas adquirentes de -

tecno logia; 

o adecuar a nuestcas necesidades la tecnolog1a procedente del exterior 

har~ que nuestro desarrollo sea más independiente, y 

tener una industria eficiente. 

A través de estos objetivos se pretendió que la compra de tecnolog\a se --

efectuara en las mejor"es condiciones tanto econémicas, té-en icas y lega les-

para beneficio de la l ictr1c 13.tar ia y de 1 pa ~~. 

11 El propósito de esta ley no consiste en cortar o impedir" la entrada 

de tecnología extranjera en el pa1s, como consta en su exposición de 

motivos, su propósito de adecuar la compra de tecno log'a a l3s nece-

sidades nacionales y evitar los abusos ~ue provienen de la débil ca-

pac idad de negociación del empresario nac iona 1, sobre todo frente a-

los grandes vendedores internac lona les de tecno logia". { 23 l 

( 23 ) M~l S. Wioo::zEk. Cerardo M. euni. José Eruan:l:J tbva"°'"te. La Transferm:ia -­
lnt.enucioml tb Tecrolcg\a. El caso re ~ico, Editcrial de Ferro de Cultu-a -­
Ecm'.¡11ca. la. Edición México, 1974. P<lg. 34. 
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ANALJSIS DE LA LEY • 

El a-rt,culo lo. crea el Registro Nacional de Transferencia de Tecnolog'a -

(R.N.T.T.). 

El ar"'t,culo 20. establece los actos, contratos o convenios de inscripci6n 

obligatoria en el R .N.T.T. 

El articulo 3o. señala las personas que tienen la obligación de presentar­

en el R.N.T.T, los actos, convenios o contratos a su inscripción. El 

art1culo 4o. y 100. contemplar'\ el proced1miento administrativo, sei'ialan 

el plazo t:-n q..r?.' j::D_"'.f'l p1·-..::s~r·t ar se los docurn-?ntos en el R. N.T. T., para que és­

tos surtan efecto;. a partir de su celebración. Asimismo señalan los pla-­

zos que tiene la Autcridad para dictar una resolu::i6n scbre 105 actos, CO!} 

tratos o convenios DY-esentados n registr-c. 

L~s arUcul0s 5o. y 60. terc¿ro y cuarto transitorio, establecen sanciones 

por la no presentación a registro de los actos, convenios o contratos. Por 

ejemplo: carecer de validez lega 1, no pueden hacerse valer ante ninguna a~ 

tor ídad y por lo tanto no t lenen n ing(m beneficio o es t 'mu lo f isca 1. 

El arUcu le 7o. contiene ia regu ldc i0n d: ;:r5:~ ~..:~s cnmP.f'C ia les restr ict i.-

vas que no deben contener los docum-2nt0s preser.t::dos en el R.N.T.T., El -­

artlcu lo So. seña la excepciones a 1 Art. 7o. cuando les actos que se efec-­

túen sean de particular interés para el pa\s. 
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El art ículc 9o. regu1'!. los a~tos, convenios o contratos que no deben so lj_ 

citar su inscripción en el R.N.T.T. El articulo 11 y 12 determinan las -

facultades que tiene la Secretarla de· Industria y comercio, por ejemplo:­

cancelar la inscripción de los actos y el .verificar el cumplimiento de lo 

dispuesto en esta Ley. 

El artículo 130. obliga al personal del R.N.T.T., a guardar absoluto seer~ 

to sobre la inforrnac i6n contenida en los actos presentados a registro. El 

recurso de reconsideración y su procedimiento est~ regulado por el Art \cu­

lo 140. 

El artículo lo. transitorio señala la fecha de entrada en vigor de la Ley. 

Los art iculos segundo ;,·sexto transitorios, regulan el procedimiento a se­

guir para la inscripción de aquellos actos, convenios o contratos, cele-­

brados con anterioridad a la iniciación de la vigencia de Ja Ley. 

B. 7 LEY SOBRE EL CONTROL Y REGISTRO OE LA TRANSFERENCIA DE TECNOLOGIA Y 

EL USO Y EXPLOTACION DE PATENTES Y MARCAS Y SU REGLAMENTO. 

Una vez superada la etapa regulatoria, se realizaf"'on modificaciones impGr­

tantes en la Ley de 1972, buscando fundamentalmente hacer trascender los­

benef ic io:,, de la tecno log1a hacia los usuarfos de 1a misma. De esta mane­

ra, se promulga la Ley sobre el Control y Registro de la Transferencia de­

Tecnologia y el Uso y Explotación de P3tentes y Marcos (LCRTT), estable --
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ciendo les mQ':aníc:,!1Y.)s para la evaluación de los contratos de traspaso -

tecno 16g ico, y promoviendo el desarrollo tecn:i lógico nac iona 1 a través­

de l sistema de po11tica industrlal, ccordenados con una racional po11t.2_ 

ca de transferencia de tecnolog'ª· 

Indudablemente este nuevo ordenamiento se ha convertido en un instrumento 

eficaz que permite no sólo un control de ¡:-,a.gas y eliminación de condicio­

nes restrictivas, sino que también permite hacer más selectivo el proceso 

de traspaso tecno 169 ico y a 1 mismo tiempo buscar una r"ea l as imi lac ión y -

futuro desarro 1 lo de los e once imientos transferidcs 1 pretendiendo con e lle 

una mayor autodetermlnación e independencia económica. 

A continuación seña la reme~ ~ lgunos ~ los ca-rbic.,; rms impcrtantes. de la LCRTT 

Es lab lece que es de orden pública e int ei-és social y que su aplica-­

c ión corresponde al Ejecutivo Federal por conducto de la Secretaria­

de Pat1im'Jnio y Fomento Industrial {SEPf~FIN). Hoy corresponde a la -

Secretaf'ía de Comercio y Fomento lndustr1u.l. {Art. lo.}. 

Aumenta el número de actos que deberán ser inscritos como son la -­

concesión de uso o autorización d~ explot3cién de modelos y dibujos 

industriales (inciso e}; ser-..-icios de asesoría, consultoría y supe_r 

visién, cu3ndo e;~ rrestP oor oersonas fisicas o morales extranjeras 

o sus subsidi~ria.s. indeoendientemente de su domicilio {inciso k}; 

la canees ión de dcr"'echos de autor que implique exp lot:1.c ión indus-­

tria 1 (inciso 1); y por últi"1o los Programas de Computación (inciso 

'11) .~rt, 21. 
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Otorga facu1ta:lcs a SEPAFIN actualmente SECOFI para resolver la can­

ees ión o negat iv::i de inscr ipc i6n de los contra los a que se refiere -

el artículo 20. de la LCR1T; fijar las condiciones en que debe adrni­

t i.rse o negarse la inscripción d0 los contratos; orientar adecuada-­

mente la selección tecnológica; y cancelar la inscripción de los ac­

tos, conVF!nios o contratos a que se refiere el af"tkulo segundo cua!} 

do se modifiquen o alteren contrario a lo dispuesto en lo Ley. {Art. 

9o.). 

Una importante novedad de la LCRTT, s 1n antecedentes en la 1egis la-­

c ión mexicana es la Fracc. X11 del artkulo 150. Dispone que S!? re-­

chazar.§n aquel1os conlratos en los qlJP 110 se cstJblezca en forma ex­

presa que el proveedor asumirá la responsabilidad ~n caso de que se 

invadan derechos de propiedad industri3l de ter"ceros. 

Otra novedad de igua 1 importancia es la Fracc. X 11 ! de 1 An. 150. e.?_ 

ta disposición exige J.l proveedor de la tecnolog\a gar"antizar la -

calidad y resultados de la tecno lag \a c0ntra tad3. 

Otorga facultades a SECOFI a t.-avés del Registro Nacional de Transf~ 

rcncia de Tecnolog\a para determinar, de acuerdo a su criterio aque­

llas situaciones susccpt ib les de excepción atend lendu e lrcun:;t1nc i3s 

de beneficio para el pajs. 



CAP 1 TUL O 11 

CONTRATO DE TRANSFERENCIA DE TECNOLOGIA 



2.1. OEFINICION DE TECNOLOGIA. 

Un aspec~o previo e importante p3ra la comprensión, estudio y de -­

sarrollo de este trabajo es definir qué se entiende por u1ecnolog'a" 

y qué por 11 Trarisferencia de Tecno1og1a'', toda vez que serán los tér­

minos más utilizados en el desar"rollo de este trabajo. 

Actualmente existen muchas y muy ambiguas definiciones a 1 respecto, 

sin embargo para fines de este trabajo consideramos que las más int~ 

resantes y compr12ns iva: son las siguientes: 

Desde el punto de vista etimológico, TECtiOLOGIA proviene del -

griego, de los vocablos Tekné {arte) y 1ogos {tratado palabra), 

que fueron ut i 1 izados por la Grecia C lás \ca como conc~ptcs fun­

damenta les por los filósofos 1 pa1-a s lgn if icar el conocimiento 

dlrecto o inmediato del arte o de la técnica en su propio con­

texto. 

El grado del saber humano para Arist0teles es: 

EMPIRIA {experiencia), es el primer grado dei saber, a la que define 

como 11 Un conocimiento inmediato y directo de las ccs3s en su individu~ 

l idad". { 24 ) 

En segundo lugar ca loca el arte o técnica. "La tekné que es un 

C".Jnocer- más per-fectc o sea es un saber hacer-. El teknites, 

(24) Jaime Alvarez S:teranis.cp. cit. pág. 2 
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perito o técnico, es el hombre que sabe hacer las cosas, sabe 

quli medios se han de emplear para alcanzar los fines deseados". 

( 26 ) . 

En tercer lugar como parte final ubica la episteme que es un -

saber demostl"'ativo, es dech .... la ciencia . 

.. e lo expuesto se desprende que la técnio desde sus inicios, apare-

ce como "una act iv ldad ht.:mana, pres id ida por consideraciones. Prác-

ticas, en la que las notas relevantes son el conocimiento y el empleo 

de ciertos medios para alcanzar detel"'minados fines 11
• ( 26 ) 

A nuestro juicio, resulta irr:pcrtante señal.:;'." que el término tecnoló-

gico, como ya se apuntó, -significa una actividad hunBna tendiente a 

alcanzar determinados fines, mismJ que coincide con la definición de 

"Know-how, expresión tt-.glosajona cuya traduce ión 1 itera l es "saber CQ 

md 11
, y que Se tB JC~pt:!dO uriiver~-:ilwente fl3!"'3. dsisign3r lns conccimie_ll 

tos técnicos. 

La Real AcadEmi3 Española, nas señala que tecnologla "es el conjunto 

de conocimientos propios de un oficio mecánico o arte industrial, o 

el tratada de térm1n0s técnicos 1
', ( 27 ) . 

Con estos e 1ementos pod'=mos avocarnos a seña lar algunas definiciones 

de tecnología. 

( 25 J J.Jlion M:lrias, Jame Alvarez od:ieranis.- Cp. cit p3g. 3 

( 26 ) Jane Alvarcz 5:02.-anis.c Cp. cit. p3g. 2 

( 27 ) Oicciomrio de la Lm:;ua Española. Ed. Esposa Calpe. 19a. Ed. l·lldrid. 1970. 
¡Ag. 12<13 



Am1lcar Herrera define a la tPcnolog1a como ºEl conjunto de instrumen­

tos, herramientas, elemt'ntos, conoclmientos técnicos y habilidades que 

se ut i 1 izan para sal is facer- las necesidades de la comunidad y para au-

mentar su dominio sobre el medio ambiente". 28 ). 

La Org3nización Mundial de la Propiedad Intelectual describe a la tec­

nolog~a como .. los cor.ocimientos sistemáticos para la fabricación de un 

producto la aplicación de un procedimiento o la prestación de un servj_ 

cio, sea que esas conocimientos se reflejan en una invención, un dibu­

jo o modelo lndus tria l, un modelo de ut i 1 idad, o una variedad vegetal, 

o en la ir.forma e lón o cal i f lcac ión técnicas, o en los servicios y as i~ 

tencia proporcionados por expertos para la proyección, la instalación, 

la operación, o el mantQnlmiento de un plan industrial o comercial o -

sus actividades". ( 29 l. 

La resolución 84 del Pacto Andino o Acuerdo de Cart.agena7 define qué es lo 

que debe entenderse por tecnolog1a; 11 Es la unidad de conocimientos para­

llevar a cabo la operación necesaria para transform::sr los conocimientos -

y agregar los en productos; e 1 uso de los mismo<:. o la sumin is trae ión de --

servicios". ( 30 ) • 

28 

29 

3J 

Anikar 7 l-i?rr-2ra. Cita±l p:r Ca!k$ Cor.trtrL:S Q. "Transferercia cE Tecmk91a a -
P'líses en CE.amillo". Editc.-ial Instituto Latin:mericaro c!e lrM?St1gacicres -­
S0::1a les CrLDISJ, la. Edicién. Verez<E la 1979. ¡Bg. 25. 
Ch}lnizacién Mrdial de la Prq:iied!d !Nte1KtU31 (CM'!) GJio el<> Licencias para los 
Países en Cesamillo. Ptblicacicres CM'!. Ginebra 1977. pág. 28. 
Resoltcién Sí del Pacto Ardino o kU?r<b O? Cdrtag2na. Cit.3<b pcr N.Jj a: M.u.ER --
0!1\'l<'\, "L icercia d? ~tircas v Tecm looía "" los Países 1' 1 Pa=to kdino". En Rev is­
ta el:> Prq¡ied3d Industrial y ktlstica. Nos. 29,3), EreroAíicimtre 1977. ~g. 155 



Para Alvarez Soberanis es ''El conocimiento org:inizado para fines pro-

ductivos". ( 31 ) . 

La acepción que nos proporciona Jorgt: A. Sabata 11 Es el conjunto ordena:to 

de conocimientos utilizados en la produce ión y comer e ia 1 iza e i6n de b i~ 

nes y servicios". ( 32 ) 

Ignacy Sachs, seña1a que la tecnolog~a "Es el conocimiento organizado 

para fines de produce i6n". ( 33). 

Jorge Giral y Sergio Gcnzález, en un libr·o tecnolog~a upropi3da señalan 

que la tecnologia "es el ccnjunto rxgdniLddG dt! ..:Jnc..:imientcs J.plic;:idcs 

para alcanzar un .. ~bje~ 1vD espec~fico, generalmente el de producir y di~ 

tribuir un bien o se1·vi-:::io. 11 (34) 

Una vez señaladas algunas drfiniciones de tecnalog~a, para fines de --

este trabüjo :ri,:111ejaremcs 13 defini::~tn :~ lg'IJ.:y 53.chs con algun0s ca!!! 

bios '1 tecnolog'a es el conjunto organiz3do con la finalidad de produ--

cir y distinguir un bien o servicio. 

( 31 ) 

( 32 ) 

( 33) 

( 34 ) 

Jalre Alvarez s±e"anis.- 1'El Crritrato d2 Transfff€1rCia ó? Te:n:i ia". En Re-­
vista Mexicana de Pn:oie:Dd In:IJstria y kt stico. rl:ls. 23, 2· Ereu-Dicislbre 
1974 P.lg. lCB. 
JJrg? A. "3bato. "Bases rora un Ré;¡'r.rn de fo::rol(Xjía" Revista de CmEn:io Ex-­
terior, Vol. XXIII, ~. 12. OicisrtJre 1973. ¡;lg. 1213. 
Ig<icy Sachs,. "Transfen.-o::ia cl2 Tecrolo::¡1a y Estrate;¡1a cl2 la lrxl.Jstrializa-­
ciéri".Citado por ll!atzEK. Mig-J<?l, "Carercio de Tecn:xx:g1a y ~an-ol1o -­
Tecroló;¡ic.-o". lNi\''1. Cocrdinaci&1 de Cien:ias. 1•'éxico 1973. ¡:ág. 11 
JJsé Gira l. 11Tccrolcgia A...'"'r'CPiadJ.,. Editorial Alh..::ritra. 2a. Edición ~~xico 1~ 
Pág. 14. 



.)3 

2 .2 DEF lll!C!ON OE TRANSFERENCIA DE ill!i.QLJ)filA. 

Después de sena. iar qué entendemos por tecno log,a, pasaremos al con -

ceoto de Transferer1cia áe Tecnolog,a. 

Gramatkalrnente la palabra Transferenc-\a viene del lat'n transferens 

Et is, de Transfer-i1· que s i.;¡nif ica pa~cr de un lugar a otro, esta aCeQ 

e 16n nos puede dar plenamente la idt-a de que cuando S-? transfiere te.f_ 

conncimier.tos teóricos, entendiendo que exlstE"n d::.s t ioos de tecnolo-

g 'ª: maquinar i3 y conoc irnh~ntos técnicos. 

Actus l!ih?nte existen much3s def in le iones de transt~r-er.c ia de to? e no lo--

gar a una que se3 unive1·salmenle aceptada. 

P._s' e:iccntrarncs que o~ra la UNCTAO 2n e1 orc-ye::-t:. del Código lnterna­

cion:;. l de Cc·nducta la Tr"ansferencia de Tecr::slcg'a la define como: "la 

producto, la ompllación de un prcceso o 1a pn?St:i~ i~n de i..:n :;en•icia 

y ne se extiende a las tra.nsacc iones que entr3r)::i11 la mer-3 venta o 

arrendamiento de productos. (35). 

l 35 ) Citaoo p0r· J:Jrg= Alt:.?rto G.rt iérrez Al<lrete. La Transfeo"'1:ia de Teaulo:¡la re­
Esoañ:i 3 r-'éxico a tr6avés cE inversión dif"E":ta, Tesis Prsfesic.-a1, lhiver-sid3d­
f'J litécnica tPCata hm. B3rce lcm 1937. 135. 
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Se puede decir, que en los ú lt irnos años la tr-ansfeY'enc ia de tecno la­

g 'a es. considerada como un buen negocio, sobre todo para las empre­

sas transnac iona les que son las que rea 1 izan la mayor1a de este tipo 

de transac iones. 

Para George Skarov es "el conjunto de operac 'iones de importac i6n de 

maqu\naria y tecnologías. su adaptación a las condiciones locales y 

su empleo en la economía nacional, asi como la adquisición de infor. 

mación técnica, patentes y licencias que r.ecesttan y emplean los -­

servicios de lngen ieros y expertos técnicos extranjeros, la adqui--

sici6n de cor.o:imier.:as, el dc.:mi11io dt rr:f>lr.dc·S 3vanzsdos de organi-

zación y adm'inistración y la formación de un núcleo sólido de trab~ 

ja dores calificados, técnicos i ngen le,~c.s, d lseñ::i.dores e ient; ficos 1 a.2_ 

ministradores y gerentes naclona les". ( 36) 

Esta definición señala todas las formas que adopta la tecnología,pe­

ro por su amplitud es dificil de aplicar y manejar este concepto. 

Se debe señalar que la tecnología es necesaria para la producción y 

comercialización de bi.eres y servicios, y ello lo vemos con el gran 

avance ten ido par los medios de comunicación que acercan tanto a los 

produc tcres ó? bienes y los pres ta dores de serv le lo, como quienes pue-

den utilizar dichos bienes y servicios, por lo que la tecnología se 

ha convertido en objeto de comercio entre los países que la poseen y 

los que no la poseen y la necesitan. 

( 36) Ci;<ir<J's S<orov. La Transfa-en:ia de Tecnoloo\a yel M.nben desarrollo, Re­
vista de Foro Intem;c1orl'll, El Colegio de México Vol. Xl!I, tlo. 4. 11'J<ico-­
abril- junio. 1973. 
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La tecnolog1a es una preciada mercanc1a sobre todo para los paises 

en vlasde desarrollo, pues con ella los mismos aumentaran su produc­

ción, crearán.empleos y lograrán su desarrollo indust~ial. 

Lo lamentable, es que los pa 1ses que poseen e 1 canee imiento técnico, 

saben de la necesidad que de é 1 tienen los paises en v1as de desa--

rro 1 lo, por lo que muy a menudo le transmiten maquinaria genera lmen-

te obsoleta, lo que originó que paises adquirentes de tecnologla en­

tre ellos México, se vieron precisados a crear diversos mecanismos­

jur id icos para hacer más rigurosa ta 1 adquisición de maquinaria. 

Después· de señalar algunas definiciones conclu1mos que por ser más -

práctica y genera 1 aceptamos la postura del Argentino Alberto Araoz, 

por lo que a lo largo de este trabajo será emplea do el concepto de -

Transferencia de Tecnología seiia lado por este autor. 

"La transferencia de tecnologla consiste 2n transferir elementos del 

conocimiento técn ice que son necesarios para la concepción, diseño 1 

construcción y operación de unidades que producen bienes y servicios 

incluso la rea 1 izac ión de actividades cerno evaluación de recursos n!'_ 

tura les, educa e ión, sa 1ud, adm in is trae ión púb 1 ka, solución de pro- -

blemas soci.::il~s, etc.". 37) 

( 37) Alberto, P<-g:Jz." Las actividades de consultoria e fn:¡enieria. su paf>"l y fcr­
ITB que se presenta 01 la Transferencia de Tecrologia". En Qnercio Extericr, 
Vol. 28 rti. 12. México, DicimtTe, 1978. pag. 1449. 
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2 .3. QUE ES EL CONTRATO DE TECNOLOGIA? 

Para determinar qué es el contrato de transferencia de tecnologla es 

necesario comentar 1a definición tradicional del Contrato que consi~ 

te en un acuerdo de voluntades, a través del cual dos o mh personas 

contraen obligaciones y adquieren derechos. 

Detrás de esta definición formal del Contrato, podemos encontrar ya­

en la rea 1 idad una enorme gama de transacciones que se 1 levan a cabo 

a través de los contratos, es por eso, que la Doctrina Jurldica ln-­

ternaciona I, concibe al Contrato como la prlncipal fuente de las 

obligaciones. 

En esto parte de nuestro trabajo recepc iona 1, com<!ntaremos algunas -

de las definiciones más modef"n¿is y con:::ic idas acerca del ccnt,.atc. -­

Ciertamente, no es nuestra intención profundizar sobre la conceptua­

lización del Contrato. si no más bien, definir a éste, para que una­

vez definido~ selecclonemos la más indicada pal'a utiilzarla cerno hi­

pótesis, para dar después una definición de lo que debemos entender 

por Contrata de Traspaso Tecnológico. 

El Código Civil para el Distrito FedEra1 en vigor, define en sus ar­

t iculos 1792 y 1973 al Ccnvenio y al Cantnto y dice: 

"Contrate es un acuerde de voluntades que tiene come objete la de prQ 

di(:ir o transmltlr ob1ig3ciones o derechos 11
• 



"Convenio es un acuerdo de dos o m3s personas para crear, transferlr, 

modificar o extinguir obligaciones". 

En 3r.ibas definiciones p:::demos encontrar los elementos básicos QL:E -

tiene un acto jur~dlco, que sen la vcluntad y el Derecho Objetivo, -

ade~ás de que el Códig:-., como podbTl:JS obs~n.'3r" concibe al convenio -

cor.:0 el género próximo y la diferencia espec'fi<:.3 l~ '=n:ontr-arnos en 

la produce lón o transmisión de las ob l igs.c iones y derechos. 

Encontr-amos tam~ ién la función positiva, que orecisamente cans is te -

en la creación o tr'3nsmisión de las cblig3:._:i:-r,c:.-:: d12re:d·,c$ y 1a --

función negativa, que es la de m0dificaf o ext lnguir derechos y oblJ.. 

ga:~,:;nes. En l:J Docvin-:1 Civil, var1cs aLílores se adhieren 5 con --

ceder al Contrato esa función positiva, pero a lguncs otros agregan -

quQ tarnb'1é11 exlstE ld funclón de conser·v.ff Cerechcs y cbligacíones,-

conducta que no podemos asimilar d las otr:l':> ya e;t.'3b lec id~s. 

El maestro Gut iérrez y Gonzá lez, ha 1 legado a ccnSc iderar al convenio 

str-ictu sensu como el "acuerdo voluntades que mcdifica o extingue -­

derechos_;; obllgaclones". ( 38) Por ejeraplo: un cvnvenlo de flnl-

qui:: ex~ ~nguc Jt:r-tchos y otJ 1 igac iones. 

El autor citado considera al Contrato como "l~ vla más amplia para la 

creaclén voluntaria de derechos y obligaciones", i:s un acuerde de va-

( 33) Em.-,,;toGJtiE'l'T"-Z yG:nzalez.~ "~de las ctili<pciorEs''. S.. Edición, 
Edit. .klSé M. C3ji93 Jr. S. A. Pumla, Pue. 1-!éxico 1973, plg. 125 y 126. 
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luntades cuyo objeta será entonces da1· nac 1m it:r;t.v a 'Jr\3 ob l 1g2!c i6n. 

{ 39 ) Un contr3 to típico es e 1 de t:Hlr irn::n io que crea dec-e:chcs Y 

ob l \gac iones. 

Rafael Rojina, concibe a1 Contf"ato CGl7\G 1'un acto jur1dico plurilatera1 

que tiene por objeto o· ea Y" o transmH ir 1 derechos y obligaciones re~ 

les o person:Jles. Es un acto jurldico plurilatera l, por que en to-

do contr"ato se da una manifestaci5:n de vo)untades, que juri.dicamente 

se 11 ama consent 1m len to, o sea ccncordanc ia de dos o más vo 1untades". 

( 40 ). 

Define a1 c6nvenio, también en strictu sensu "como a un acto jur1ctj_ 

co p1urilatera1 que tiene por objeto mod~i1·:J1· o ext i!ig\1ir' abligaci.2_ 

nes y derechos". ( 4 l ) . 

ELEMENTOS DE LOS CONTRATOS. 

Oentt-o de este ln:iso, preciSt)femo;, cuá1es son elementos que forman 

al contrato en general, paT"a tenninar de hablar de los contratos en 

forma general y entrar específicamente a tr:::t:ir sobre el Contrato de 

Traspaso Tecnológico. 

( 39 ) Jbiden. p.lg. 123 y 124. 

( 40 ) Rafael Rojim Vil1e;¡ls.- "Cen2'J.:> Ckil fl'xi::ero" Tmo I y ll, 3a. Edlción. 
Edil. Pcrr\E. S.A. l'éxico 1977. p.lg. 9 y 10. 

( 41 ) lblOOn, ¡:rjg. 11 



cia no pcdr1·3 .:onc.c.t:irse Sti existt"nci.J". ( 42 ) . 

Los e l~mi.::ntcs que s.:: han dado t=n 1 lam.:lr Je V.J 1 !dez :.c;.rán s 1mp 1es pr-e-

pee.te de un objete pcslDle. A1.guno:. :;.utcres, 'J;i,n a d\~.-;0r-:~r.3r? eSh" 

la. Le} a l'.Js contc-dtGS, no afectarán su val1dez. 

Las rnntrJtos se per'fe;.:c lonan cuando ex is te e 1 :onsent lm lento y el -

et.jet lvG, ya que 1as ccn: . .,_0 ...-uenc ia~ Je un )f"uerctc de ve lunt3des fun--

e ionan en forma autónom3. 

Nuestro Código C\vil, hace la distinclón entre les. elementos que son 

necesarios. pa.ra la validez del mism: .. 

( 42 ) t<-'SW" de llu2n Lozaro.- 'la C<.">::adal::ia ~¡ CcntntL", lo. Edición. Edit. 
Ti¡x;.,--ráfb. J.u.s .. S.A. M5'1co, 19fl.pag. 100. · 



E1 articule 1794 de dicho CÜdi•;p dice que par:¡ que un Cor.trate. c:d~ 

ta debe habe1·: 

1. - Consent imiento1 

2.- Objeto, y 

3.- En aigunos cases l~ so1emnld::d. 

El artkulo \'/95, h.;bla. de )os ca~·.os oar los que ;:iut:C~ s.er 1r!;Va1idado 

e"\ contrato. Poi· t3ntcJ, si lo apl\camos a contrario sensu tendremos 

que los e 1em-:mtas de v-J l h~ez sc.n: 

1. - Cap~c idad. 

2. - C frcunst~rnc i:; de encantru.rse e 1 consentimiento exento de vicios. 

3.- L3. licitud d0l c-bjet'), motivo o fin, y 

4. - r crm3 lega 1. 

PO" último, in:: lu iremss 

e identa les y son: 

los que les ha denominada como elementos a.s 

1.- Modalid3des que suelen es!:.3blecer 

2.- Condición y término. 

A continuación h:i.remos un breve análisis de los elementos: 

CONSEtHIM!EtHO: Se define corno "el acuerdo de voluntades exteriorme.!:'_ 

te ir,anifestadas para h creación o transm\slón de obligaciones y det'~ 

chos". ( 43 ) 

( 43) lbidsn p;g. 189. 



T a<!'.b ién se ha definido come "e 1 acuerdo de dos o más voluntades - -

tend lentes a la pr·octucc ión de efectos de der"echo, s ienda necesar 1c 

que esas voluntades tengan una manifestación exterlor"'. { 44). 
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E 1 conscmt -lmientc. será el e 1-?mento pr in.e lpa l de todos, les contra. tos, 

es regulado como norma fundam~nta l del contr:?..to; corque viene a ser~ 

la conjugación de voluntades para crear derechos y ob 1 \gac iones para 

la~ partes. 

D-;: la definición del consent irn iento podemos dei;;:irender ~ quE dt2ben 

concurrir dos o mft..; voluntades, es dec lr que no basta. con que una 

va 1untad se emita. s \ne que habrá de interven ir una r. 11ar i-as vo lun­

tades. más que se comb ln~n, par;) qu:? sur j?J p 1'2numer,'(..;: e 1 c:in~ent imle.!! 

to. 

La voluntad debe manifestar$e Ce tal fo,.ma qui: ne. ou•?d3 'c::xis.tif" nin­

guna duda de su alcance, p'Jr que puede d3rse el c-:tso ~r. ::.ve ex i~ta -

una dlscrepancia entJ·e lu voluntad interna y la vc1unlad de:)arada, 

en este caso surgirA un> inseguridad jur\dico. 

Para que este consent \miento se 11egue 5. lnt~-!1·-:.r 5!? d?ir. des operac lg, 

nes. una aceptaclón, una parte ofrece a otra un r.:::gc·cic determlnadc -

Y la otra está de acuerdo y 3Cepta el negocio, '3Sí S€ c~nf0rm:l el ca!! 



sentimiento. E 1 prob 1ema que antes planteábamos sucede, cuando lJ -

otf"'a. parte acepta e 1 negocio pero su dec 1arac lón puede ser erróne::t. 

puede haber una contradicción con la manifestación. 

A este respecto, el Código Civil nos dice que "si los términos de un 

contrato so., c)3ros y nos dej:1n duda scbre su intención, se estará al 

sentido l ltera 1 de sus : l3usu tas, rr.ás e; i las palabras paree ieren 

contl'"arias a la 1ntenci6n evidente de los contratantes, prevalecerá-

ésta sobre aquel las. Tamt.H~n st prevee el caso en que no puede S! 

berse cuál fué la intencién o la voluntad de los contratantes y ento!J_ 

ces el Contfato :,er~ r1:;ls. 

Nuest'fo Códlg0 protege Unicamente derechos de terceros y no del con­

tratante perjudicadc. por la discrepancia entre la voluntad l"'eal y la 

volunt~d declarada, ya que en este caso se podr,an causar notables 

perjuicios que redurid?.n l?n el p1·incipio de la buena fé contractua1. 

{ 45 l. 

El contra.to, entonces. se: forma. en el momento en que la aceptación se 

declar:ii, de cualquier modo, se dirige al sferente y llega al solici­

tante. 

El consentimiento puede ser de dos tipo tácitc. o expreso: 

{ 45 l Nesto- ele &ai L<J.7ano .. - (\l. e it. pág. l"A. 



Tácito: 

Expreso: 
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Es e 1 que la Ooctr ina reconoce y es la manifestación indj_ 

recta de la voluntad, inferida de hechos reveladores de -

esa voluntad. 

Puede manifestarse en lenguaje hablado o escrito, pero -­

también puede exterior izan.e por medio de signos y ges-­

tos inequlvocos. 

OBJETO: Este debe ser posible o sea compatible con las leyes de la 

naturaleza y con alguna norma jurld ica. Es decir que e 1 objeto debe 

existir dentro de la naturaleza o que pueda llegar a existir, que -­

sea determinado o determinable en cuanto a su especie y que este en 

el comercio, debe ser lícito conforme a las leyes y las buenas cos-­

tumbre>, a contrario sen su un objeto i lle ito dentro de un contrato -

lo anula de pleno derecho. 

La Doctrina ha distinguido entre el objeto directo o indirecto: 

Objeto O \recto es la crea e ión o transm is Ión de derechos y ob 1 igac io­

nes. 

Objeto Indirecto, se traduce en las obligaciones y derechos que como 

consecuencia jurldi.ca crea e transmite un contrate... 

El contrato se resuelve siempre en cosas o servic los, tiene pGr obje 

to una abstención o una prestación y ésta consiste en d3r ~ hacer. 
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FORMA: Es la manera de expresar la voluntad y es por regla general 

por escrito, aquí aparece la 1 lamada solemnidad y su importancia ra­

dka en que deben revestirse de una forma determinada para que el 

contrato sea vA 1 ido y esa forma generalmente estA establecida por la 

Ley. 

LA SOLEMN!OAO, "es el conjunto de elementos de carActer exterior, -­

senslbles, que se rodean o cubren a la voluntad de los que contraten 

porque la ley lo exige para la existencia del acto". ( 46) 

CAPACIDAD: Consiste en la aptitud para ser titular de derechos y P.!!. 

ra poder ejercitarlos. Este. es sólo un elemento que se requiere p~ 

ra la validez del contrato. 

Existen dos tipos de capacidad, que son la capacidad de Goce y de 

Ejercicio. 

Capacidad de goce: Es la aptitud que permite a las personas que pu~ 

dan ser titulares de derechos y ob 1 igac iones. 

Capacidad de Ejercicio: Es la aptitud que permite a las personas 

que puedan ejercitar derechos y ob 1 igoc icn2s de c;ue s~n t it11lares 

personalmente. 

( 46 ) CiJt iÉrrez y Ccnzá le.z. (\J. cit. pág. 241. 



ANALl5tS DEL CONTRATO DE TRASPASO TECNOLOG!CO 

Hemos ya ain 1 ltad-::i 1D que es contf;,lo, ahora hablaremos- de un con­

trato espec H leo es decir del contrata en cuant0 a 1.3 Transferen-­

c ia de lec:n::Jlogl:L 

Al Definic16n.Df: e1 ccntrato de Tra5paso Tecnológlcc, sl aplicamos 

algun:1 de las d2fin'ici.ones que da la Occtr1ns Civil, que menciona-­

mas. con antef" lor idad, set·á. un acueY-dO df! vo lunta.des por el ~ua l dos 

o más pl'rs~q,35 fisl::as o ffi.Jrülrs, q~J'-2 pi;-rslc;u::n fln~s dísti.ntcs, -

adecuados u ia. LEy, se compr-ometeo a transmitir 1nmedlata 1 dlferida, 

tempora ·¡ e permJnentff!Qn~e, derechos y ob) lgac iones que t le nen una n3._ 

turaleza esp2..:Hlc3, que es la Tecnologl1, y3 5123. p.Jtentada o de 11-

bre di spos ic lón. 

Con la definición que proponemos, no tr·atamos de dar una definlclón 

e sene )31, s lno ün lcorrie:nte una exp l ka e lón, en e 1 seot ido de cÓ."nO y 

por que ut i 1 lz-1remos la expres lón de contratos de Traspase fecno ló­

g1~~. 

11 Es un acuerdo de voluntades", todos los contr11t::.s nece'$Han, como 

ya lo ex.p l lcamas :mte,· lormente, la man Hes tac ión de dos o mas vo lu!! 

tades para perfeccionarse y producir o transmitir cblig:!cianes o -

derechas, siendo el consentimiento un e lemer.t~ e sene ia l del contra­

to. Pc0r tant~, un contrato de Traspaso Tecnolégk0, necesita para 
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perfeccionarse de un consentimiento tr.utua; aún cuando en la p1·áct k-3 

tal contrato pErec..; más bien un \lam3dO guión adrn1nistrat1vo o con -

trato de ad hes lón. 

"Por- e1 cu:Jl dos..:, rr.:Js c.ers:1nas fisicas ... ~ mc.1-ales", obviamente un 

acuerdo de vo luntad2s se r·ea 11:3 entr-e dc·s o más personas, ya sean -

f'sicas o mora les, .) éstas nos 1·eferlmos porque la mayor parte de e2_ 

tos contratos se cel(:bran ent•·e personas rr.~ra 1es, es decir, que gen_s 

ralmente las empresas e c.crocrac.iGnes establecidas celebran estos -­

Contratos y tonib i.;11 µUJ~ií.J:i .::if1..-r..::i.r qu-:- 1-.t t1.ayc.r"~J suelen celebrar--

se entre corpara•.: ic.nes de di fer"entES n3C hma l ida des. El1o resulta.-

claro porque generJ1rner,te se t1·ansfiere Tecnolagia de un pa's a otro 

que no la t ienl?. 

11 QUí:' pt:t'Slgucr. f~ ... 1.:.::s d~5t. irito5", c::ia person3 que celebra un Contrat'J 

de Tr-3spaso Te.:nc1ógico, tiene un fln diverso, ya se::l vender su Tec­

no log la y obtener un pr:::ivecho de esta venta, sin ningún esfuerzo ad J.. 

cional y la otra p?.rte podrá a.provecha1· esa Tecnología para increme!,l 

tar su produce ién que va dirigida a 1 mercado. Lógicamente pel"'S iguen 

fines dlstlnto::. ¡::;orla senc1113 r:'izér. de que las parte':! ~onde Jifo­

rente nacionalidad, están sujetss a regulsción especificd dt su pa's 

y ad'2más, no guard3n entre sí una relación de igualdad, sino de des_2. 

gua ldad, corque norm:i lr.iente el que otorga la tecno logia cuenta con -

más y mejores l'"ecursos tecnicos, fin1ncieros y humo.nos que el recep­

tor de la tecno lsgh., razón por l.3 Cl.la. l recurre a conocimientos o mE, 

quinaria en su caso para salir del subdesarrollo en que se encuentra. 
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"Adecuados a la Ley", ya que la Ley restringe la voluntad de los CO!) 

tratantes, impon i~ndo les uno regulación jurld le a espec \f ica, que de­

ben acatar ambas partes, pues de lo .contra1lo el contrato quedar'ª -

v íc iado de nulidad. 

''Se comprometen a transmitir inmediata. diferida, temporalmc:nte 11
, --

transmisión inmi;dlata,cuando el contrato se agota en el m~nto de su 

celebrac Ión, son de ejecución Instantánea, como ser~n los convenios 

por los cuales se ceden alguna marca o patente, en es te caso e 1 con­

trato también es permanente. 

Transmisión d Herida, se perfecc lona el contrato y no concluye en ese 

momento, sino que las partes acuerdan un tiempo posterior y se obli· 

gana hacerse prestaciones cont1nuas o per,Ódlcas.. En este casot -­

podr1amos agrupar los contratos que t ler;en por objeto el otorgamie_!! 

to y surnini.stro de conocimlentos técnicos, asistencia técnlca y los· 

de provisión de ingenlerla básica y/o de detalle. 

Transmis1ón temporal, esto<:. se perfeccionan y 5e concede el uso y e! 

p lo tac ión de un derecho a cant> io de una cb ligación tf• e 1 tiempo pos­

terior, como podrla ser la Licencia de Uso de Marcas ; Patentes. 

"Derechos y obligaciones espec1ficas que es la Tecnologla", aqul he­

mos tocado uno de los puntos mas delicados de nuestra época, la 
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Tecno log,a, no so lamente es de 1 icado por lo que representa sino por 

lo que puede s ign if icar. 

En el capitulo ¡ jel presente trabajo nos permitimos dar una defi-­

n ic ión exacta sobre qué es Tecno lag \a. 

NATURALEZA JUR!DICA DEL CONTRATO DE TRASP.450 TECNOLOG!CO. 

Al contrato de Traspaso Tecnológico lo podemos enmarcar dentro de -

las c las ificac iones de 1 Derecho Común, es decir que este contrato -

es: 

l. - B i la ter a 1; porque produce cb J;gac iones rec \proca s, como pue­

den ser proporcionar los conocimientos técnicos y la otra te!! 

dra que pagar un prei: io por los mismos. 

Cabe la posibilidad de que un contrato de Traspaso Tecnológico sea -

gratuito, sin que exista la obligación de una de las partes de pagar 

una remuneración por lo que recibe, lo cual implica una problematica 

de la que trataremos en el punto siguiente: 

2.- Oneroso, conmutativo; ya que se celebra para utilidad recípro­

ca y los provechos y gravámenes son cierto> desde que se ce le­

bra el contrato. 
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Cuando los conocir.lientos o servicios. técnicos y los derechos sobre 

marcas o patentes se conceden en forma gratuita, se dice que desde 

el punto de vis ta práctico ocultan a. lgún interés del proveedor y -

por tanto a 1guna contr·ap,·estac ión, aún cuando ésta no sea en numer~ 

río. 

Los contratos de naturaleza grauita, gener31mente se celebran entre 

empresas en las que existen una r'elación de capital, en este caso -

por- ejemplo a la casa matriz le interesa que su filial se encuentre 

en mejores condiciones compet ltivas, para que pueda obtejer mejores 

utilidades, el obtener mejcres ul~l'lrJa.des redundará en beneficio de 

la pr"'oveedor"a, que 3 su vez es prop ietar la de una parte o la mayo­

ría del capital de la receptora de la Tecnolog\a. 

El tipo más frecuente de contratos que se celebran gratuitos, -;egún 

la experiencia del Registro N:i.cional de- Tl"'ansferencia de Tecnolog,a, 

suelen ser los contratos de licencia para el u~,c de u11a rrdrca que 

también obedece a un interés de tipo económico del pr"cpietaf"io de la 

marca, que consiste en el hecho de 1 ac ... ed itamiento de la marca fuera 

de su mercado cGmún. lo cual representa un incrementG En el valor de 

dicha marca. 

Los contra tos de 1 icenc la de uso de marcas, tarrb ién son gratuitos por 

la relación de cap ita 1 entre empresas, o porque la Empresa que utilJ. 

za la marca tiene celebrada otro contrato que implio::5 remuneración 
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y que se relaciona con el uso de esta marca. Este caso es frecuen­

te, sobre todo si tomamos en cuenta que la Tecno lag ía se suele dar- -

en ~aquete, es decir, se dará una marca que lleva consigo una Tecno­

logía especifica para el producto y µara usar esa Tecnología 'que pug 

de ser el Uso de una Patente o el Suministro de Ccnocimientos Técni-

cos, se dá también el Know-how y la f\s\stencia Técnica. 

También se suelen otorgar los contratos de licencia de uso de marcas 

en forma gratuita por la regulación fiscal de la materia, ya que los 

pagos por concepto de regalías se gravan en forma distinta. La ex--

plotac ión de patentes o cel"t ificados de invención, de marcas de f~-­

br ica y nombres comer e ia les, as i como la publicidad, es Un sujetas a 

una tarifa del 42% sin deducciones. En carribio cuando se trata de --

Asistencia Técnica puede aplicarse la tarifa del Articulo 156 de la 

Ley de Impuesto sobre la Renta, después de deduc fr los gastos incurri_ 

dos en la generación de la rega lia o pagar el 21% sobre el total br!! 

to de la regalía, sin deducción de gastos. Por tanto, les conviene 

m~s a las empresas pagar e 1 21'1: que el 42% sin deduce iones. 

En consecuencia, la gratuidad de los contratos de Traspaso Tecnol§. 

g ico 1 leva consigo una compensa.e iGn ocu 1 til 'J irnr 1 k ita en favor de 1 

proveedor. 

3. - Nominativo: porque ha sido objeto de una reglamentación legal, 

c¡;e es la Ley s~ el Control yR.ogistro de la Transferencia de Tecnolg_ 

gia y el Uso y Explotación de Patentes y Marcas, en algunos e~ 

sos la Ley de Invenciones y Marcas y como supletorios el Códl-
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go Civil y Código de Comer e lo. 

4.- Formal; ya que para su perfeccionamiento la Ley de Transferen­

cia de Tecnolog1a exige una determinada formalidad, que en es­

te caso es la forma eser-ita, ya que la Ley de la materia en su 

artkulo 2o., ordena la inscripción de los Documentos. , en los 

que constEfl los actos jur,dicos que en el mismo se enumera, és­

to lleva imp 1 íc i to e 1 hecho de que es tos actos consten por e~ 

cr ita. 

5.- De ejecución Sucesiva; porque las obligaciones se van ejecutan 

do de momento a momento, durante todo e 1 tiempo de vigencia de 1 

contrato. 

Ex is ten dos figuras de contrato contempladas por la Ley de 1 n­

venc iones y Marcas, que son objeto de inscripción abl igator '· 

en el Registro Nacional de Transferencia de Tecnología y son -

la Cesión de Derechos de Marcas o Patentes, estas figuras son­

de Ejecución Instantánea, porque el convenio se agota en el -­

momento en que se ejecuta el convenio. 

6. - l ntu ite Persona e, ya que se celebra teman do en cuenta como un 

motivo determinante de la voluntad, la identidad de las partes 

o sus características especHicas. 

7 .- Mixto o Complejo, ya que se hacen saber presl3c kmes que correl 

penden a diversos tipos de contratos en unosólo, cuando éstos 
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pueden exi·~tir" de m3nera separada. Esta circunstancia obedece 

a1 hecho como ya ant•2s 1c. me1Kionamos. de que la Tecn~log1a se 

transmite en p3quete o g loba l:nente y se ut \ 1 iz31 varios e 1emen­

tos, morcas, pJt.entes. a.sist~ncia técnicJ, etc., p~i·o todas dj_ 

rígidas a un f1n comCm, la ¡¡reducción. 

8.- Definitivo, po1·que se agct.:1 al celebrarse sin necesldad de ce-

1ebrar un Contrato preparatorio. 

9.- Mer"cantil, porque los sujetos que 1o celebran Lier1en c:l CJrác­

ter de ccmerci;:;.ntes, pon:~ue se relaizan con el propósito de -­

lucí-a y además imp 1ica la real izac i0n de Actos d<.; Cernen:: io. (47} 

Aparentemente el contrato de traspaso tecnológ1co es un contrato que 

se adecúa a las caracter1stlcas descritas, sin embargo debemos concluir 

en cuanto a su natura 1ezJ jur~d ica que se trata de un a.eta o acuerdo -

de voluntades muy espe1.. l-1l pci·quc el ot.ji:ito de i::iste es la transmisión­

de conoc im ient'JS técn leos sobre tJn?. m:t ter ia en especia\, pm-que ·:!S -

cierto que podemos recibir maquinaria, pero ésta de nada serviría si­

no recibimcs sobre la for·ma de m:tnejarla paf'a obtener utilldad con su 

manejo. 

EL~~Hnos DEL CONTRATO DE TRASPASO TECNOLDGiCO. 

1. - Elementos pe1·sona les, encontramos: 

El proveedor, 1 ice ne ianle, vendedor, otor""ganle, oferente­

que es quien transmite los cono e imientos o real iza cua 1-

quiera de las act 1vidades aue implican el traspaso tec--

(47) Ibicl3n rág. 256 



nológico en los términos que ya definimos. 

El receptor, licenciatario, comprador, adquirente, es quien 

tiene como ob 1 igac ión pr inc lpa l el pago de una remunerac ion 

por la Tecnolog~a, que le suministra. 

2. - E lernentos Materia les, objeto: 

La remunera e ión rega 11a que cubre el 1 icenc ia tar io. 

Los conocimientos, diseños, p1anos, instrucciones, asisten 

e 1a, derechos. etc., que cons t Huyen e 1 objeto del m lsmo -

de la transferencia y obligación del licenciante. 

2.4. El PROCESO DE NEGOCIACION DEL CONTRATO DE TRANSFERENCIA DE IEC­

NOLOG!A. 

La Transferencia de Tecnología es un proceso que se present!'I en cua le.?.. 

quier actividad económica, a través de la compra de conocimientos, téc 

nicas y procedimientos, etc., sin embargo los mecanismos de Transfere!! 

e ia difieren dependiendo de las cond k iones es pee 1 f kas de c'3da sector 

industrial. En este sentido la adquisición de Tecnologla no sólo debe 

contemplarse simplemente como una transacción comercial., sino d'?be vi­

sua 1 izarse desde Ópticas diferentes de acuerdo a la rama de actividad­

de que se trate. 
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De esta rr,antt'a s~ t ien·~· q1Je en b Transfel"encia de Tecno1og1a existen 

dist\ntas variedades o rn0da1\dades de allegarse los conocimientos, de 

acuerdo al tipo de industr·1a y a los ot;jE:tivos que se pretende alcan­

zar con el uso de esos cc:noc imientos lécn icos. 

Ex is ten d Her"entes mecan ism8s ut \ l izados para la adqu is ic ión de teCnQ 

log1a, los cu~les en muchos casos se basan considerando la oportuni-­

dact de negoc lo st: lecc i.onada, esto es, ya sea que se trate de una expa.rr 

si6n, integración o divers\ficación de las operaciones existentes. sie_!:! 

do as' que las negociaciones contractuales toman rumbos diferentes, no 

obstante, existen algunas directrlces adecuables desde el punto de vis­

ta del comprador y del vendedor de tecnolog\a, esto es cada uno tiene­

sus venL;jas y desventaj21s, como desventajas del adquirente de tecnolQ 

g1a pueden cltal"'se los siguientes: 

A) El comprador tiene un::i. def le iente lnformac. i6n sobr"e las alterna­

t h•3s te e no lóg kas: 

B) la capacidad de gestión es limitada e ~iexistente. 

C) Personal sin la capacidad necesaria. 

O} No se determino con ex.J.ct H ud ~ l oh.jeto contractua 1, comprando -

tecno logia innecesar ta. 

O El riesgo de adquirir tecno logia inapropiada es considerable. 
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F) Oependenc ia tecnológica. 

En contrapartida, las ventajas que puede obtener el adquirente de tec­

no log '\a pueden T"esumirse en 1 as siguientes: 

A) Adquisición de tecno lag \as probadas. 

B) Acceso a mejoras o innovaciones 

C) Reduce ión de gastos de investigación y desarrollo tecnológico. 

D) Increm~ntos de productividad. 

E) Reducción de costos. 

F l Apoyo técnico de 1 oferente tecno lóg ice. 

G) Intercambio de experiencias de fabricación. 

En vlrtud de lo anterior tanto e1 vendedor como el comprado,- se enfren­

tan a situaciones de incert ldumbre, desconfianza o r \esgo por el paque­

te tecnológico por adquir'ii-. Ar,tc esta situ(\c\ón un elemento indispe!!. 

sable en cualquier contratación de tecnc lag í a es ta l"'epresent3do por la 

negociación. 
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Entrando en materia enfocaremos e1 aspecto negociación desde dos pun­

tos de vista: La que asumen las partes contratantes entl"e sí y la -­

que adopta la Dirección General de Transfef'encia de Tecnología frente 

a los contratantes. 

El proceso de negociación de un contrato de Transferencia de Tecnología 

es una opel"ac ión 1ent.3 y ccmp 1 kada que requiere de grandes esfuerzos -

y dedicación. Aún cuando no existen "Recetas de f~egociaclón", que ga-­

ranticen el éxito total de la contratación, dado que en última instan-­

cia lo'.\ experiencia del negociador es la que dirá la última palabra, si­

pueden señalarse algunas consideraciones deseables de tomar>e en cuen-­

ta por parte ·de los contratJntes 31 encJrar esta situación, mismas que 

se de ser iben a continuación: 

SELECClON 

IOENTIFiCACION DE PROVEEDORES. 

Cuando el adquirente ha elegido su producto a fabricar y ha difundido -

su necesidad real de tecnologia, se produce a la identificación de los 

proveedores potenciales definiendo en la manera de lo posible los al-­

canees de su tecn:J log 'ª, ésto se obtiene me:J 1a.ntc. el mayor acop \o de -

informac lón posible que permita e laborar sus respectivas monograf 'as, 

identificando plenamente sus po 1 lt icas en materia de Transferencia de -
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Tecno logia as\ como su reputa e lón en el coolex.to inte,.n:ic lona 1, s itua­

c i.ón f inane \era, gama de produce ión, 1 icenc ias concedidas, acopio de -

patentes, posición comparativa respecto del es ta do del arte a nivel i~ 

ternaciona.1, etc. 

No sicrr.pre la Tecnología m-5s mode,.-na y sofisticada puede adecua1~se a las 

ca.rae ter ist icas de un mercado en desar-ro 1 lo, es muy recomendable esta -

pré.ct ica porque en ocas iones la Tecno logia o servicios técnicos requer J_ 

dos pueden ser ofrecidos por alguna firma local en condiciones mas acc~ 

s ibles. 

CONTACTO CON PROVEEDORES. 

Representa el primer contacto con el proveedor potencial. En esta fase 

se pretende conocer de viva voz del oferente las condiciones en que -­

aceptaría 1 icenc iar sus conoc imlentos, comparándolas con la lnformac ión 

previamente recabada. 

A efecto de obtener mejores resultados, es conveniente dar a conocer a 1 

1 icenc iante algunos elementos fundamenta les que e 1 receptor desea obte­

ner del licenciamiento, tales como la capacidad deseada por dla, sema­

na o año, asl como las horas de trabajo propuestas, especificación del 

s lt io donde se pretende de sarro 11ar el proyecto. d ispon ib i 1 i.dad de ~er­

v ic io~. Asimismo~ debe requerirse al oferente informac i6n sobre 1 icen-
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ciamiento total del proceso o en µartes; t~m-:iño m1nlmo de )a planta~ -

monte de inversión~ serviclos r>?quer hlv::., ti;::;a 1·.? scoort~ técnico a -­

sum1n istrar, manten tmiento y r-epar"tlC lór., pos lb i 1 ldad de f inane iamiento, 

mano de obr¿i n.:iqueriGJ~ 'lnstal:icicnes n~-.:cesa1·ie:s; condic.iones de opera­

c i6n dt.i l r~111;JO. t ierr.pcs y fech3s prcbob h.'S de entrego, \nspecc íón ocu-

ANr,, __ JS!S DE ALTER'ir\TlVAS. 

Una. vez recopilad:i la mayor informacíén posible de los diferentes pro -

veedores potencia les precede E 1 '3.na l ís is comparat 1vo de las ofertas -­

for"muladas, rccuér'"desc que no necesariom2nte h tecnolog1a mas moderna­

ser~ la mas func lona l, sino qu.¿. td l decisión ha de med 1 tarse a la lt,tz -

de las prioridades y capacida.de-:. del r-:ci:ptar. Debe llevarse a cabo un 

análisis de lds dHerenci?s Oóskas existentes. entre el proveedor y el 

f"E!ceptor. Es e 1aro que las cond ic 'iones donde e 1 oferente {si es extra.rr 

jera) ha desarrollado y aplicado su tecnología son distintas a las que 

preva1ecen en el pa's receptor. Por citar a1gunos ejemplos tenemos que 

en e1 caso de un oferente eur·Jp:::-a: Los condiciones climálkas son mas­

severas; la disponibilicBd de materias primas o la sustitución de éstas 

es varlable; la resistencia de materiales al ni.vel del mar puede ser 

inoperante a una a lt ituú ccrr"c 1; de la Cd. de Méx ice, el fenémeno de la 

cc~:u~t i6n deoenderá de 1as condiciones atmcsféricas, etc., en fin que 

ha de efectuarse un análisis exh~wst ivo par"a de t:::.lor e:; cr:nriic iones -

de seleccionar la alternativa t.::cnológica 6ptíma. 
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SELECCION DEFINITIVA. 

Evaluadas las caracter1st icas de las tecna loglas de posible adqu is ic ión 

en esta fase de la ne9oc iación deben tenerse ya los resultados finales­

de 1 aná 1 is is comparativo entre los diferentes 1 \cene iantes. E 1 provee­

dor 5e lecc tunado ocupará ahora toda la atención del recepltir. 

Naturalmente que es conveniente concluir las pláticas previas con los -

demás 1 ice ne \antes consultados, de modo tal que en e 1 futuro pueda vo 1-

ver a consultárse1es. 

NEGOC!ACION 

INFORMAC!ON PREL!MJNAR. 

Una vez que se ha tomado la decisión empieza de manera m~s formal el -­

intercambio de información con mayor intens \dad a nn de conocer en de· 

talle las pretenciones del otorgante y que éste conozca los requer1mie!). 

tos del receptor , este intercambio de información es aconsejable que -

se efectúe por eser \to de ta 1 suerte que se tenga t lempo suflc iente pa· 

ra estudiar la proposición formulada ya sobre bases mas reales. 

SEDE DE LAS NEGOC IAC 1 ONES. 

Efectuada el estudio interno de la información proporcionada es pert ; •• 

nente provocar ya el contacto persona 1 entre los ccntral~ntes, aqul es-
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lmportante señalar que la expel"i:encia aconseja que la i:.ede de l::i.s neg~ 

ciaciones sea el país de or1geri de la empresa r"eceptora, inciden una -

serie de factores de cJrácter subjetivo que avJ Lrn tal aseve1·ac lón. 

En caso de que las negociaciGnes se efectúen en la. sede del receptor,­

por pr il"C ip io de cuentas puede pugna,·se porque el id loma que pY'eva 1ez­

ca. sea del pah sede ya que la termlr101ogía nor'malrnente usada es comp1E. 

ja y puede crear confusiones 12r1 21 f'eccplor". /\slmlsmof la camit lva del 

otar-gante se1·ia más re~1ucid~ er. relación a 1a del adquirente, los téc-­

n 1s ·:i<: de 1 receptor pu•?:den y deben e~ t.·.H· presentes en las negcc iac iones, 

ya que a f 1na l de Cl.1<::11tas serán E: l los los responseib ks dírectt1S de im­

o lantar- la tE!cnclagia que se est:3 adqulr-iendo y su oplnión es sumamente 

va llosa en func lón de qu¿ a ni ve 1 de eser l tor 1c d if le i lmente pueden 

cubrlrse les as¡::ectos técntcos inherentes al proyecto. 

PROYECTO DE CONTRATO DEF !NIDO. 

Concretamente nos referimos en este punto a que es altamente benéfico -

para el receptor negociar las bases del proyecto tecnológ\co sobre un -

proyecto de contra to de fin ldo, preparado precisamente por él, aún cuando 

para su implementación haya neces itodo e 1 concurso de agentes externos. 

La experiencla demuestra que el impacto de esta. práctica en el ot~rgan­

te es de cons lderac ión, puesto que su adquirente demuestra conoc lmien ... -
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tos Ce l tema y que na se ha dt'" ja do riada 3 1 a irr:prov i S3C ión, en es te -

sentido, es c1ara 1a venL:lja que represcnt3 el nEgociaf' sobre lasco_!! 

dkicnes cl3boradas paf" el adqu)r¿nte que en el caso de discutir las im 

posiciones del oferente. 

DESAGREGACION DEL PAQUETE TECNOLOGICO. 

Un elemento fundamental par"J que e 1 proceso de negociación sea exitoso 

está. representado por desagrega.e ión del paquete tecnológico a adqulrir, 

e5- decir, en el dccun1'2nlo conlr·actual debe qut?dar claramente establec.i 

de el alcance de la tecnología que se requiere, dellmltando claramente 

ias f1·cnte1-as ex1stcr:tes tntre lo.; d1ve,,...scs caracteres tecrtológicos que 

se esttrn adquiriendo. Esta práctica es aconsejable a fin de desesti--

mular la adquisición de los llam3dos "Paquetes llave en mano", lo> cua­

les atentan contf'a el sano de~ar"r'ollo que pudiera tener la pl3nta ln-­

dustrial del país, ya que si bien puede resultiJr la contrataciGn mac; -

cómoda para el adquirente, en términos de po1Hica tecnológica es alta­

mente perniciosa puesto que depr-ime cualquier acción encaminada a la -­

asimilación, adaptación e innovación de l~ tecnolog'a que se esta adqu2,. 

riendo. 

Se trata pues de 311egarse ccnocimientos adecuados que isatisfagan en 

f"€3 1 id3d los requel" im ientos opera e iona les del receptor. 

NEGOC!AC!ON DEFINITIVA. 

Después de aue cada uno de los posibles contratantes ha dejado en el --
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top2t.~ de las discusiones sus mejores esfuerzos por sacar el mejor pro­

vecho a la contrJtación, procede la formalización del acuerdo. Es ela­

to que salvo contadas excepciones, previJlece el criterio del oferente, 

aunque cabe seña lar" que los esfuerza.; efectuados en el proceso de ncg'J­

c iac ión no han sido dE:l teda estériles, en función de que en caso de n0 

haber los d·:::sarro l l5.do 1 la experiencia seiia la que los resultados suelen­

ser más dr-3sticos. Es decir~ el proceso de negociación no es más que -

el t'plco regateo que efectúan (por· poner un ejemplo) las amas de casa 

en el r.iercado de la lb::alidad, en caso de no regatear se hubiese adqui­

rido el mismo bien a un precio considerablemente m:Jyor-. Suscr- ita pues, 

el documento ccntractu:ll se scmEle a la consideración de la oficina na-

cional ccrr.petenle en materia de registro Lie 1:::. Transferencia de Tecno-­

lcg,a. 

APOYO l NS T ! TUC l ONAL . 

Aunque ésto no debe tom.:irse com·.) regla genera 1, en la práctica el apoyo 

institucional se brinda en el momento que lo solicita el adquirente de­

tecnologla o la parte que pr"'omueve f?" l registro del contrato ante la au­

toridad, bien sea de la parte compradora G vendedora de Tecnolog1::i, e1 

apoyo institucion3l es muy valioso ,3) inicio del proceso de negociación, 

a 1 momento de re::abar inform3c ión sobre les. posibles oferentes tecno 16-

g iccs. Existen organismos e instituciones de carácter público y oriva­

do con acceso a bancos de información internacional. El caso mas repr~ 

sentativo en este sentido lo constituye el !NFOTH:, dependiente del CO­

NACYT, !nst ituc ión que además de propcrc ionar información sobre a ltern2_ 
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t ivas tecnológicas, es capaz de apoyar al empresarlo mexicano incluso 

en la selección de procesos. 

Asimismo, no debe descarta"fse al Registro N.;ciona1 de Transferercc\a de 

Tecnolog1a, el cual en función de su exµer1enc~a acumulada y la valiosa 

información que posee en sus arch lvos puede arrojar luz en la büSqlH:da 

de alternativas tecno1ógicas. Sin embargo, el apo_yo institucional co­

bra una importanc la enorme cuando d ícho a¡n.yo est:3 enfocado al auxilio 

del adquirente, en ocas iones el pr'Jceso de negociación re~· lsle carác-­

ter tr lpart ita, ya que además dt: lGs :.:cnt ratantes es lmoorla.nte en es-

te c,:iso la part ic ipac lón del organ i$!!1'J nac lona l competente, es evidente 

oue el negociador gubernamental también debe estar nut1·ldo con una bue­

na información. aunque ésto no s ign lf ka que hay J. de ccnvert irse en "T~ 

d6logo 11
• capdz de domin3r todas 1as cuestlones, en aquellas casos de .. 

desccnoc lmiento de las negoc be lon<e<;, de un.:i esca5a ccmpr€ns ién de la .... 

leg Is lac ión vigente o s irnp lemente cerno esfuerzo a la capac \dad de nego­

ciación del adquirente, es muy recomendable acudir al Registro Nacional 

de Transferencia de Tecnología, organismo que en función de su experie.!J. 

cía en el campo, además de vigilar que el contrato o proyecto de contr!!_ 

to se ubique dentro de los 1 incJmlentos lega les v igtnt.t::, ;uede aportar 

va 11osos e 1ementos de ju le io y quizá lo más importante 1 que su opinión­

a l ser de carácter oficia 1 queda lmbu ida óe e 1erto c-art\cter irrevers ib 1e 

para 1os contratantes" sin embargo, cabe hacer una división en cuanto a 

las intervenciones de Registro Nacional de Tronsferencio de Tecnologla­

en materia de renegociación de contratos: Una c.uanda se solicita su --
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opinión y otra cuando se ve precisado a interven ir. Es na tura l que -

cuando e 1 adqu i 1·ente so 1 ic i la su par-tic ipac ión sus comentar íos y pun -

tos de vista son bienvenidos, ya que finalmente dichos conceptos inci­

d irdn en e 1 logro de mejores condiciones contrae Lua les. 

Sir. e1rbargo cuando su participación en la negociación no es de 1 todo -­

espont~nea 1 ya c¡t1e para '2ntonces ha m'2d 1ado una negat ~va, sus elementos 

de julcio son atacados. No obstante, en la mayorla de les casos logra­

reconciliar- les intereses de la::. partes en pugna. Desgraciadamente, de.?_ 

de el punto de vista lnstitucion31 esta práctica de consultar anticipa-

cano no se ha' general izedo. 

Por otra parte, es importante seña lar que la gula de negoc iac iCn ante-­

r iormente seña lada en real id ad es ap 1 icab le en negociaciones entre emprf 

sas independientes. puesto que en los casos de negociación m3triz-fi1ial 

no se da la inquietud de lograr una mejor contratación y en el supuesto 

caso de generarse no hay alternativa posible, sc11Vo la renegociación -

propiciada por el negociador gubernamental. 

ELEMENTOS DE NEGOC I AC l ON 

Anteriormente hemos tratado de exponer el como ha de buscarse la nego-­

c iac ión de un proyecto de contra to de Transferencia de Tecno lag ia, corre2_ 

pande ahora discurrir sobre el qué es lo que hay que negociar: es decir, 
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los derechos como las obl igac lones de ambos contl"'atantes, es importan­

te detenernos en a que 1 los aspee tos que deben negoc ial"'se con es pee ia l -

cuidado e interés, puesto que son i:;n reeil\dad 1os que definen la forma 

en que el adquirente de tecnología reciblr:!i el apoyo técnico. En este 

sentido, sobresalen dentro del contesto de C3dl.1 contrato les aspectos -

relatlvos ·Jl objeto de la contrataciónt su duración, p3gos, la canee -

sión de garant~as y desde el punto de vista lnstltucional, las prácti­

cas restrictivas. 

OBJETO. - tratando de encontrar una definición para el objeto de un -

contrato, podemos decir" que es e 1 J, le anee de ccnceptas tecnológicos n~ 

cesarios para la lntegracion de un proyecto industrial, en otr-as pala­

bras, es e 1 desglose de sum'in is tras tecno 16g icos y serv icos comp lemen­

tarios que un adquirente de tecnologla demanda del otorgante, en tér-­

minos gener-ales, puede decirse que los empresal'"\os han venldo evGlu ~ 

cionando en cuanto a la desagregación del proyecto tecnológico, ya que 

los primeros contratos presentados a inscripción al Registro Nacional 

de Transferencia de Tecnolog1a definían el alcance del contrato sobre 

bases por demás generales. En los últimos años se ha hecho patente 

la preocupación del receptor por exp l ic.i tar t0dos y cada uno de los co~ 

premisos del paquete tecnológico a adquirir. 

VIGENCIA.- La duración de los contratos debe estar en estrecha rela-­

ción con la amp1itud y naturaleza del servkio que se centra ta 
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este apartado del contrato reviste gran lmportJncia en vista de que 

determinará el tit:rr.¡1·) durante ;_:-1 cus1 el adquirente puede hJcer uso 

de los cono e imiento'> t~cn icos y GS lstcnc ia t~cn ica del pre.veedor. 

CONTRt"lPREST,'\CION.- [l r'englón de oag~~s es s~n duda alguna el elemen-­

to de negoci:l<:lón r:i3s c:;r,'.""1ict ~V'J 12n•_n: 1'Js ccnrr-::i:t.3nt~s y la autor-idact 

administrativa encargada del registi-c de los contr-Jtcs, la~ fórmulas -­

t 'Picas de pagos se bas3n fundam2nta 1m'2nte f.'11 des cr lter bs, uno que t le.:J. 

de J establecerle U!'"' v;>ili:'r a lo tecnolcgía como un-3 cantidad fija o de 

acuerdo a pagos ccmt ínuos. 

El rubro de pagos fijos atarea servlcios cuy3 prestación por lo general 

no es continu3. a lo largo de la vigt:ncia del contrato, este tipo de pa­

gos no necesarlamente se efectúa una sólo vez, ya que pueden pactarse -

sobre frecuenc las anua les 1 semestrales, mensuales, etc., en función de­

los serv le ios prestados. 

Por lo general es frecuente encontrar los pagos fijos sobre base anual­

en lo que concierne a la información lécnka y el reembolso de gastos, 

honorarios, et1:., sobre bases mensuales o a la presentación de la fac-­

tura corre~pvnd it:11tt:. 

E 1 rubro de pagos cent ínuos por lo general se pacta en función de d ife­

rentes pJrá metros siendo e 1 m3s usua 1 un porcentaje sobre las ventas anu~ 

les. :~o abs.tante desde: lJ .:.~:.1ca Ccl aC::¡t.:irente y recc~i~ndc la expf 

rlencia instituclonal. sólc es justificable el establecimiento de pagos 
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sobre ventas en aquellos contratos que amparen servicios a prestarse en 

b3se conl hwo. 

GARArHIAS.- En un contrato general la negociación de garantías estli E.!:! 

caminada a dos aspectos fundamenta les: invasión de derechos de terceros 

~ resulta dos. En lérm i nos globales puede observarse que este rubro ha 

venido slendo nt2gociado satisfactoriamente por las empresas contratan-­

tes. 

Sin err:bargo, exp1icltamente excluldo!> del rubro de garantlas aquellas s.]_ 

tuaciones de negligencia o inhabilidad en el manejo de la tecnología por 

parte dfl rrc.::-ptor 1 el no seguimientc de las espe::lficacicne~ del manual 

de la planta. etc. 

PRACTICAS RESTRICTIVAS.- Como tal, no existe elem<!nto de negociación -

alguna dencminado prácticas restrictivas, dicho término, en rea 11dad, -

pretende aglutinar la negoc iac i6n de c lliusu las accesorias del contrato 

que pudiesen revertir en la adquisición de ob 1 igac iones por parte del -

receptor centrar ias a su sano desarrollo o centrar ias al interés nac io­

na l, de conformidad con lo previsto en los artículos 7, 15 y 16 de la 

Ley de la materia. 

En otro orden de ideas, si bien se ha menclonado que existe un apoyo -

institucional a las empresas contratantes en la etapa de negociación -

entre ellas, tarroién se ha dicho que este apoyo no se proporciona en -

forma genea 1 izada, ya que la mayor la de los casos las empresas recurren 
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a 1 heg i stro Nac ion.3 l de Transfen:mc ia de Tecno 1og ía 1 no como con su 1-

ter-as de un proyecto O& contratación, s1no COIT'J solicitantes de Re 

gis trc de un con ven iG plenamente forma 1 iza de. Esta. s ituac i6n hace 

ev idcnte que la Ofrece iUn Gr:ne1·J l dt: Transft.1 r-enc la de Tecno logia, Cf. 

rro autoridad aplicudora de la Lt::y y conforme- a las facultades que 

esta ú lt if'11a le otorga prop ic le acciones de neg•Jc iac 16n con los r:rr.pr~ 

sal"ios sabre los té..-rninos y ccndlcicnEs contractuales mismos qu~ h:rn 

sido prev i;:Jrnentc determinadGs y convenios por las prop las emp?"'esas. 

En este sentido cabe señalar que 121 ,,;km'2ntc negociJciór. de esta Di-

rece ión Gener¿: l cor. los particular-es, se da cama consecuencia a la -

conforme a las pol1ticas que en este r'englón ha J.doptado dicha depen­

denci.3t las cuales ~nteponen las pr'ioridades n3cionales. 

2.5. EL PROCESO DE GEST!ON TECNOLOG!CA 

La gestión tecnológlca podemos ent'2nder'la como el conjunto de accio--

nes tom€ldas por' la dirección de la empf'esa encaminadas al logro de -­

una autanom'a tecno lóg ka med i3nte la super'ac ién de los pr'ocesos de -

adquisición, as imi lac ión, adaptación y gen~r'ac ión de tecno lag'ª loca 1, 

los cuales sa'1 fuentemente inf lu 'dos por la investigación y ~ 1 Jesci1·,·~ 

llo tecnológico. ( 48 ) . Conviene mencionar aqui que para ia empresa­

resulta importante lograr su autonomía tecnológica en tanto esta le -

48 ler'df".:b GustOY0 G:rn:z &Cit::.s.~ A'13lis1s 6? 13 Tnmsfererci3 re Te:roloo'a en 
la imustria del C61mto y sus prircip;les j¡plicacicres ecorónicas. Tés is -
pn;iesiorol para oot.ere- el titulo de Lic. en Eccronía. lJ~I. M2xicn. U'. 



represente mejores ut~lidades y una mejor posición C!1 el mercado, as' 

resulta que muchas veces empresas que cuenla.n con alto proteccionisrr:o 

o actüM1 baje condki
0

or.es moncpólicas de mercado se ven poco atraídas 

para real iz~1,~ una adecuad3. gest lón tecnológica const ituyfndose enton­

ces las conclus~ones del entorno econémíco de la empresa el lim\tante 

y motivo fundament'.1 l del De sarro 110 Tecno 16g ico. 

La 9¡,;stión tecnológica como tal implica la realización de un slnnúmero 

de tareas que puEden agruparse en las actividades de adquis\c\6n, as~­

ml lac ión, adapta e ión y Generación de Tecnología los cuales se expl \can 

a continuación: 

l\OQU!SICION 

La adquisición representa e1 Inicio de la transferencia de tecnologla 

.v está constituida por la compra de conocimientos a alguna entidad e!!. 

terna a la empresa, la cual es consumada mediante 1a celebrac i6n del­

ean tr"ato, una vez considerado el proceso de negoc iac i6n en el cua t se 

evalúan los corwenientes e inconvenientes de la contratac\6n que pue­

dan r"esumirse en una serie de puntos o aspectos. 

Así par·a e1 adquirente las principales desvenla.jüs san: 

Un alto riesgo de adquirir tecnolog\a inapropiada. 

Compra de tecno lag ia innecesaria 
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Propiciar una dependencia tecno1úg lea dt1 ~.il"OVECj:.Jr. 

En contrapartida las ventaj3S que al comprador dt:: Lecno1cg'a le 

puede ,.epresentar son: 

Adqu is ic ión de tecno lag ías probadas. 

Acceso a Mejorar o a obtener innova e iones 

Reduce ión de g3sto de lnvest ignc ión y des.;ffr'Ol lo tecno1Q_ 

gico. 

Incremento en producl iv idad. 

Reduce ión de costos. 

Apoyo del oferente tecnológico. 

Reduce ión considerable de 1 período de tiempo comprendido 

entre la concepción del proyecto y su puesta en marcha. 

El hecho de que la adquisición de una tecnolog)a se transforme en más 

beneficios que desventajas ~Jara e 1 adquirente dependerá de la manera­

en la que se lleve a cabo el proceso de negociación y de lo acus ioso­

que haya sido en la identificación de necesidades tecnológicas, en la 

selección del proveedor más adecuado y en el cuidado que se tenga so-­

bre los elementos definitorio;:: del contr:Jto tales como el objeto, la­

vigencia, los pagos y las garantías. 

ASIMILACION. 

A nivel empresaria 1 la necesidad de asimilar tecno lag ía surge pr inc i­

pa lmente del hecho de que en los últimos añcs cnsi todas las empresas 

industria 1es han ten ido que comprar tecno lag 1a a una entidad externa-
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a ellos viéndose má.s favcrecidas aquelliJs que hcn logrado dominarla y 

generar la suya propia, lo que ha propiciado a que en la actualidad­

la a'.:iimilaci6n de lecnclogía se h'1ya constitu,do como una activ\dad­

estratég ica . 

. En lénn1nos generales "la asimilación de tecnolog~a es un proceso de 

aprovechamiento nac lona 1 y s l stemó t 1co de 1 cono e im lento, por lo cual, 

el que adquiere una tecno lag 1a profundiza en su conoc \m lento logrando 

oor tanto sistematizarla y dominarla". ( 49 ) 

En términos gener'ales los objetivos de la as1milaci6n son en dos fases; 

pri~1·0 profundizar en el conocimiento de la tecnología adquirida y -

después lograr una mJyGr C'Jmpet H iv ldad. 

La realización de actividades de: asimilación de tecnclog~a d:'ln como r~ 

sultado un conocimiento más d¿.ta 1 ladc de 1 ¡:r'"oducto y de 1 proceso mejc­

rándolcs constantemente haclendc posible Pl aseguramiento y aumento -

de la copocidad de gest Ión de la emoresa. 

AOAPTAC ION. 

La fase inrn'2di3t3 31 proceso de asimilación se representa por 13 adaE_ 

tación. Este procesa se t:aracteriza por la modificación del conocí--

49 ) José Giral B!' l'rticulacién Teaolégico y l'n:dl:tivo:'cµ'mica l.N'M. lSBl. 
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miento originalmente transm\tido suped1tándo1o a las condkicr.cs en -

las que actúa e 1 a.dqu lrente. 

As1 la tecnolog)a que se transmite puede sufrlr varios t lpos de adap­

taciones que pueden ser a las materias primas, a.1 proceso, a la pre-­

senlac ión y caracter 1s t kas de 1 producto y a )as espec if icac lones y -

operac i6n de la maquinaria y equipo. 

Conv lene mene ionar que en general toda la tecno logia que es tranSTniti_ 

da a Méx ko de otros pa )ses es adaptada en mayor o menor medida ya que 

las candlclones bajo las cuales fué desarrollada son ctlferentes; sin­

€mbargo, e:. te l lpo de adapta.e ión no representa una tnms form1c ión cu~ 

litat iva de la tecno logia ya que en esenc \a este tipa de mejo.- as se -

orientan a hacer posible que e 1 ¡:rodu::tose fabrique en el pa is. Bajo -

esta perspect lva las mejoras que se rea 1 izan sobr·e 1a bas€ d>? una ex­

per lene la de f abr \cae ión, es decir cuando e 1 producto tiene a 1gún 

t'lempo de ser producto, son 1os que representan mayores beneficios -­

tangibles que se pueden traducir en una moyor part ic ipoc ión en el mer:_ 

cado amén de ser es te tipo de adaptaciones las que propician cambios 

tecnológicos mayores. 

GENERACiON LOCf,!. DE TffNOl.OGIA. 

Dentro de la gestlón tecnológlc:. este concepto es el corolario de una 

serle de acciones desarrolladas en el pasado atendiendo a la legitima 
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aspira e 1ón de toda err.presa de buscar el logro de su autonom'i.a tecno lQ 

gica, o sea, el desarrollar una capacidad interna de toma de decisio­

nes en e 1 campo tecnológico. 

El concepto de generación de tecno lag ia o innovación lmp l ica dos sucg_ 

sos o etapas: 

lnnovac ión Menor e Innovación Mayor siendo la dependencia. fun-­

damenta l entre jHnbas el hecho que una innovación mayor pcsibili_ 

ta el traslado a una nueva función productiva con una combina -

ción de factores más efklentes que naturalmente un incremento­

en la producclón o bien en una ri:iducción de algunos insumos, en 

tanto que una innovación menor sólo rnod if lea P·Jrc la lrriente a lgu­

has caracterlst icas del producto o del proceso. 

Las innovaciones mayores aún y cuando se b1san en la experiencia de la 

produce lón generalmente rebasan e 1 ámb itc de la empresa ya que requ ie­

ren en la ma.yor1a de los casos, la realización de arduas t:~reas de in­

vestigación y des arra 1 lo que son 1 levadas a cabo en centros es pee ia l i­

zados los cuales pertenecen al insumo grupc empresar- i3 l o a Un lvers id~ 

des o Centros de Investigación. 

En paises cerno e 1 nuestro son raros los gru¡:ios emµl"'esar ia les que cue!l 

tan con alguna d iv is ión especifica de invest igac ién y desarrollo y en 

los casos en los que existe resulta insuficiente por lo que al parecer 



la. opción más viab1e es la vinculación con las univershiadcs y cent1·os 

de invesrig::ición nacional. Gajo esta perspectiva el grado de desarro­

llo de tecnolog\a local depende de la pol\tica que implementan dichas 

univers 'dades y centros con respecto al sector product. ivo. siendo aqu Í 

importante eµ? la orientación de la lnvestigación nacional se real lee con 

fines productivos relacionado con las necesidades especlflcas de las­

empresas. 



CAPITULO lll 

PROCESO OE INSCR!PCJON 



E1.:irt)·::ulo2a. de lJ u-·y s-:.::.i-e el Con!.•-:il yReglst.1· .. -. de 1a Tr3nsf~1-1.:-:icla 

de Tccncilog~a y el Use y Explr:!. ;ci•.~.~1 ... E· ?Jt'2nte:- y ~')rC3<::, ~SL~:1::--u: que­

deb~r.'n :;e, .. ir1scrlt<..'S er, <.::1 Ke91:.t1·~· t~.~-~1,.::·n.~1 de TrJnsfr1·fr,cia e•.: T-::•.:nJl.2_ 

Cuando se tr¿;to dt' un i.:-cr1tsot0 a tra-.·:·::· del cu:il se conc'?ci\O 'ª ::i.ut-:,riza-­

c16n d"" usa,· una. marca., <::<.:·tacr,)s frent.e a un acto ju,.í·Jico 3 trJvés del --

cual 'Sf' 3dqulr·e un d•.:-recr.0 di::: car~cter- person::;1, al us: e; expl·:Jt:lC lán cte­

un bien. 

Ahora. bien pasaremos d ·)1Hlizar qué €:·5 la qu~ ent1;;r.cer.lGS pe.,· m1rca. P.J:ra 

el Lic. David Range1 Medin;:i. existcri cuatr0 ccrrl::;r,tes en l:; que -;e: refie­

re a las definiciones de i concepto dP r¡:.3r._:3: 

Lo que seña la a la m¿rca un pap::' l ::ic 'S ignD ind iC:3dor dt.= 1 h.1giff de proce-­

denc ia de la mercancia; Pcvi1let 1-= define cerno: "Un m.:.-dlo m3ter-ial de 92. 

rantizar e1 origen e slmo.temente ia pr"u(.édt:::r~.:1.1 .:!e ~::;. :'."'':'."'.:;:r:':'í3 ~ lry<; tAr 

ceros que 1:1 C0!7:Pr3.n, sn cualqui~r h.:g-:;1-) -::n Clt-l~...¡· .. ~t:!' :-:-.: ... ,:; G~Je s11a c;o 

encuentre". o "La m3rca Cene csmprenderse añade ccm!:: tcdo s 1gnc cu.;i lquie­

raque ei se,1, que sir-ve para distinguir- ia individualidad je un3 mer --
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un comerciante. ( 50 ) 

Aquella que cons ldera a la n;arcu un a·;ente individual izador del producto 

mismo, como lo expresa Or. Lanz: "Es fundamentalmente un signo, un s1mbg 

lo o emblema que sei,dla 1 dlst ingue las mercancías d~ un p1'oductor de las 

de otro". ( 51) 

La t€rcer·a reune los rasgos distintivos de 1os dos anteriores. Para Ce-­

sar Seoú lveda la marcJ. 11 es un s 1gnc p5ra di s t lngu -ir. Se emplea para seña­

lar y Cdracteriza1· i.iercanc~as o productos de la i.ndustria, dHerenc1ando-

los de otros o tiene por objeto la marca prctegtr las r.;crca.der1as ponié:n .. 

dolos al abr-igo de la competenciñ desleJ1 medi3nte la idetificacl6n. Es-­

tan dest lnadas a especial izar los productos en que se usan y a indicar y­

garant izar su procedencia". ( 52 ) 

y por último, adaptando la tesis mixto ;a indicada, la que enfoca la esen 

cia de 1a marca en función de la clientela; a juicio de Rotondi,"la marca 

es una contraseña gráfica impresa o aplicada al producto, a fin de disti!!. 

guirlo de todos los otros productos similares "xistentes en el convenlo y 

procedente de otra hoi.: ~en:!3". { 53 } 

En M~xico, el artku1o 87 de la Ley de Invenciones y Marcas nos da la si­

guiente definición de marca: "Esta ley reconoce las marcas de productos-

{ fiJ ) [Evíd Rarg?1 ~l\Jira "Truta:b de [b-ec...ho l·llrcorio" Edit. L íbros de W;xico, S.A. M'l-
YJ lS«J. ]a. Edic.!)59. ):;¡, 

< s1 ) Ibican. ¡»;¡. 155. 

( 52 ) lbidrn!. ¡»;¡. 156. 
( 53 ) lbican. pág. 15S 



y l3s marcas ~e servicios, las primeras se constituyen por los sigr.cs qui; 

disllnguen o los arl~culos o productos de ot.r-os de su misma especie o cl_e 

se. L~~• segundas, por los signos qu;: disl1nguen un servicio de otro de -

su mismd c),:;ise o es¡:.f".'cir:". { 54 ) 

La marca constituye otra de las instituciones clásicas del sistema de prQ 

piedud industrial y come tal ha sido objeto de 3nállsis en la Ciencia Ju­

r ~d ica, conte;np 1dndose como un instrumento en el proceso de comer e ia liza­

c ión de los bienes y S::?r11icios que produce el sistema t::con6rnko. 

Sus efectos sobre el desarrollo y los n'.::>ultados de su utilización depen­

den de los objel ivos que se impriman, al instrumento, por quien lo maneja. 

Ma.rca e:-; tJ.mbién todo signo que se utiliza para distinguir un producto o 

un servicio de otros, es el veh1culo que utlllzan his err.presas para capt.~ 

rar el iente la y dominar los mercados y desempena un papr 1 pr lmord ia l en­

la comercialización de las mercanc1as y servicios, por lo tanto la marca 

es un bien jurídicamente tutelado según lo dispuesto por los Art \culos -

88 y 89 de la Ley de l nvenc iones y Marcas y su registro ante la Dirección 

General de Invenciones y Marcas otorga a su titular, un derecho exclusivo 

a su uso. 

JUSTIFiCACION DE LA INCLUSION OE LOS CONTRATOS DE AUTORJZACiON DE USO DE 

MARCAS EN LA LEY SOBRE EL CONTROL Y REG l STRO DE LA TRANSFERENC i A DE TEC­

NOLOGiA. 

El propósito del legislador, al incluir este tipo de actos (el uso de ma!: 

cas} en la Ley sobre el Control y Registro de la Transferencia de Tecnol.Q_ 

( 511 ) Píblicada En el Diario Oficial de la Fe<iración el 10 de f€tnYo de 1976. 
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g1a fu{; el dotar de facultades a la autoridad administrativa para regula;: 

los adecuadamente, en beneficio de la industria ndcional y del desarrollo 

del pa1s. 

La autoridad ha sostenido que era necesaria su r1:1gulac ión entre otrus ra-

zones, en virtud de que en la prdctlca comercial internacional, la tecno-

log1a se transmite en "pi3quete 11 o en 11 bloquE" por lo que es muy comlrn que 

en un acuerdo de voluntodes se incluya simultáneamente la autorización de 

uso de marcas con e 1 sum ln is tro de conoc im i¿n los técnico:. o con cua lqu fo-

ra de las otras figuras reguladJ;: por ~:-1 Art lculo 2o. de la Ley sobre el 

Registro de la Tl"'ansferencia de Tecnolag~a y el Uso y Explotación de Pa--

tentes y Marcas. 

Por otr"a pdl"te, desde fo fcrrnul¿¡ción de la iniciativa de Ley, las autor_!_ 

dades mex 1canas estaban con se ientes de la importa ne ia económica de este· 

tipo de pactos, en virtud de que coma lo sostuvo e 1 Lic. José Campi 1 lo -

Séinz: .. la marca está íntimamente lig3dJ al uso de una tecnolog'a opa­

tentes determinada, y porque quizá sea un instrumento de subordinación -

todav1a menos justificable que el de un proceso tecnológico". ( 55 ) 

Igualmente expres.6 el citaC': fu:".C~c:i:ir~'J que 11 1~ rnarr? en realidad es sólo 

un signo distintivo que sirve para comerciar, pero frecuentemente cuando-

se impone una. marca extranjera, se cobran rega l ,as y se encarece el pro--

( 55 ) José Cinpilio Sáinz, Exoosición ante la U.Tui-a de Diput;dcs, en l¿¡ R..rvista M •• "T­

rnoo de Valores. p'igs. 1237 y 1238. 
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dueto; pero además se está subordinando, se está encadenando a 1 pl"oductor 

mcx icano a tener que producir prec lsamente con esa marca que ha a e red ita-

do, en la que ha \nve1·t \do. ( 56 ) 

La problemática que plantean los contratos de autorización de uso de mar-

cases, de suyo compleja, ya que se v~rncula con la 11 sociedad de consumo", 

en que nos ha tocado vivir y con otros factores. Debido a los "efectos -

de demostf"aci6n" de las sociedades industrializadas sobf"'e los paises en -

desarrollo, los "patrones o hábitos de consumo" de esas sociedades se nos 

transmiten de tal suerte que los medios cte comunicación provocan ciertas-

m~ces idudes 11 a.~·t 1fic i.1 les" que deben ser sut isfechas, a través de la ad-­

quis le i.6n de e iertas merca ne las o servicios qu~ ostentan marcas ex.tranje-

ras. Las marcas se pl"'estiglan y adquier·en V3lor por su influencia en las 

preferencias de los ccnsumidOf"'eS y éstes, en una soc ledJd como la nuestra, 

son fác i lpresa de los medios pub l ic itar\os, lo que se traduce en que los-

productc.res nar iona les tengan que fabT" icaT" aT"t .. , cu los prap ic.s de soc \eda-

des de m3s altos ingresas. 

Esta situación continuar~ vigente porque r"esponde al tipo de sistema eco-

nómico de nuestro pals. 

B) LA CO:KES!ON OEL USO O AUTORIZAC!ON DE EXPLOTACION OE PATENTES üE 

INVENCION O DE MEJORAS V DE LOS CERTIFICADOS DE INYENCION. 

G. H .e. Bodenhdus~o a f h·ma que: ºse puede de ser ib fr una patente como un -

del"echo exclusivo a ap 1icar una invención industria 1". 

( 56 ) J:Jsé Cmp\11o 5íi11Z, CP. CIT. 
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"Una patente, una marca, o un dlbujo o m:Jdel:J industrial u otros objetos 

protegidos por la leg i:; la.e ión sobre prop 'iedad industrial, confieren a su 

titular, por un per fodo determinado e 1 derech0 a impedir a terceros que­

rea 1 lcen determinados actos y, ademj s, l 3 facultad de conceder a otra u 

otras personas una licencia, por e,jerr.pla, en el caso de una patente, pa­

ra explotar la invención, o en el caso de una marca registrada o un dib~ 

jo o modelo industrial, para utilizarlas". ( 57 ) 

El objeto de una licencia de propiedad industrial es permitir la ejecu-­

ci6n de ciertos actos protegidos pcr los derechos exclusivos que confie-

re la ley en cuanto atañe a una patente de invención, un dibujo industrial, 

un modelo de utilidad, una va1·iedad vegetal, unJ m31Ta corn~rcial o de se!: 

vicio. 

Para que la licencia de explotación sea vá1ida, se requiere, de comformi­

dad con lo dispuesto en el artkulo 45 de la Ley de Invenciones y Marcas 

que sea aprobada y r-egistrada 12n c1 Regi~tr0 N?iciona1 de Transferencia de 

Tecnologla. 

La Ley de Invenciones y Marcas exige que la patente se explote en el te­

rritorio nacional { art. 41) y otorga a su titular un plazo de 3 años para 

que inicie 1a exp lo tac lón. Si no se exp 1at3 o no se solicitan licencias 

obligatorias para explotarla, caduca y cae en el dominio público, se aceP. 

ta que la exp lo tac i6n se verifique d irec lamente por el ti tu lar o por su­

causahab lente o l icenc iatar io (art. 43). 

{ 57 l Organización Mundial de Propiedad Industrial OP. CIT. Pag. 50. 
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Se entiende p0r· explatacié.n fo ut i liBción permanente de los procedimien­

tos patentados a la fübr lc3c lón del producto amparado por fo patente en .. 

volúmenes que car-rcsp:Jndan a unu C'fectlva explot:Jción industrial y en CO,!! 

diciones adecuadas de calidad y precio (arl. 43}. 

LA APL!CACION DEL ARTICULO SEGUNDO INCISO Bl DE LA LEY SOBRE El CONTROL Y 

REGISTRO DE LA TRANSFERENCIA DE TECNOLOG!A Y EL USO Y EXPLOTACION DE PATEN 

TES Y MARCAS. 

C'Si todas las potente; que otor·ga la Dirección de la Propiedad Industrial, 

hoy de Invenciones y Marcas no contienen la información que se requiere p~ 

ra poder explotar industrialmente la invención, sino que sus propietarios 

conserv.:m en secreto alguno o algunos elementos que son la clave del inve!!. 

to. 

Esto se traduce en la circunstancia de que, cuando una empresa local qui~ 

re explotar la invención tiene que comprar tarrbién el Know-how y la asis­

tencia técnica. 

Asi los contratos que se presentan J l Registre Nacicnal de Transferencia 

de Tecnologia. suelen ronti:'.''l~r n~ ~t1c 13 J.utorizac ión para la explota-­

ción de la oatente, sino también !<nc .... -haw y asistencia técnica. Esto -­

obliga a la autoridad administrativa a tratar de desempaquetar la tecmlog1a 

que se va a adquirir, para precisar el precio de cada uno de los compo-­

nentes, e irr.ped ir de es ta manera que sn cobre un precio Excesivo e inju2_ 

to por el "paqueteº tecnológico. 
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Una a lternat iv3 o ~st~: r.;;:.pect'2· ser~'.'i la oosibilidad de que la técnica 

de los conocimientos técn~cos o la información t0cnica que se va a su­

ministrar se establezca en un contrtito, y los servicic.s técniccs la­

asistenc;.;. t{:cnica se iricluyon en ,_:Lro, estt: enfuque pusde facilitar -

la admlnistraci6n de los aspectos comen:iales, fínancicr-os y técnicos­

de cada licencia 0 ccntrato, esr-ecialmente cuando h administración de 

cada aspecto se conf~a a dependcnc ias sep3radas de i cedt:.-nte a del ad-­

quirente. 

Hay que dlst 1nguir e lar"'arr .. ;nte en Pl contrato cuando se transmiten pa-­

tentes y ccnoclm\ef'ltos no patentados. 

Las p~tentrs son un bien jurídicamente tutcladc P€·ro que para r-esultar 

transmisibles deben sel" v~lídas y estar vigentes, de conformidad con -

1as disposiciones de la Ley de Invenciones y Man:a~. 

El registro niega la inscripción a aquellos contratos que contienen -­

cl~usulas que obligan al adquirente de la tecnología a guardar en se-­

creta la información técnica no patentada por un plaza mayor al máximo 

de 10 años forzosos par3 el licrnciatari'J 1nclu,d'J er. la fracción XI -

del Art1culo 15 de la Ley sobre el Control del Registro de Transferen­

cia de Tecnología y el Uso y Explotación de Patentes y Marcas con res­

pecto a ésto debt fEsolvcrsi:? la r:-u~stión consistente en determinar si­

es sucept io le de inscr ipc ~ón un contr;_1.tO en el que se transmite e 1 de­

recho al uso de una patente que todavía no ha sido expedida por la Oi­

recc iOn Genera 1 de 1 nvenc iones y Marcas de la SECOF l pero que ya ha -

sido sol ic Ha.Ja. 
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Ei1 0 l Den:: che Ccmún n~d.3 se cponi: a l~ tr:rnsm h ión de derechos preca- • 

rios, por lo que consideramos que si la patente est~ solicitada ante -

la autoridad ccrnp~tente, el contr.;to de ~utorización de usa de una so­

l1c itud de patente, puede ser inscrito en el Registro Nacional de Tran~ 

ferencia de 1ecnologla. 

Por otro lado debemos dist lnguir entre lo que es una ces l6n de paten-­

te y una licencia de patente. Entendiendo por la primera cuando se -­

transfiere la StJbslanc ia mi5ma de la invención y por la segunda cuando 

e-stíl transrnis ión se refie1·e a una parte de la patente, como es el uso­

i 1 imitado de la mi:>ma. 

reglas de esta institución. As' el cedente esta obligado a responder­

de la existencL~ de lo que transmite. Tiene obligación asimismo, de -

prestar la r:viccl0n. Si se descubre poster-iorir.ente c;.ue ,;;l inventor -­

conocía que 13 patente era nula, ello traerO ccnsigs \3 n·;lidad de la­

ces ión y el cago de d.ziñ"Js y perju ic íos. 

C) LICENCIA DE ~:ODEL•JS Y DIBLIJ'.:S HWUSTR!ALES 

Los modelos a dibujos industriales s0n instituciones e l~si~as de la -­

propied?d industrla l reguladas por la Ley de Invenci'Jnes y Marcas, en­

sus artlcu les l y 18 al 86. 

Se trata, en el primer caso, de "formas oHsticas" qu~ sirven de tipo 

o model~ para la fabricación de productos y, en el segundo, de 11 corrbJ. 
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nación de f igul"'as l 1 neas o colores 11
, que se incorporan a un producto. 

La inclusión de los actos juridicos que involucren el uso de modelos o 

dibujos \ndustriales en forma explicita y autónoma es un acuer o del -

legislador de 1982. Estas instituciones habian quedado incluidas en -

e 1 régimen de regulación de la transferencia tecnológica en el inciso­

b. del articulo 2 de la Ley abrogada y hoy es perfectamente adecuado -­

que hoy se regulen explicitamente, ya que se aplican a productos indu2_ 

tria les y pueden tomarse del exterior, constituyendo una fuente de sa­

lida de divisas. As' ocurre también en otros pa1ses 1at inoamericanos 1 

como Argentina y Venezuela, aunque no en Brasil y el resto del Grupo -

Andino. 

O) CES!ON DE MARCAS 

El conocimiento del concepto y finalidad de la marca pone de relieve -

la exlstencia de distintas condiciaies que el :;igno marcario debe sati2_ 

facer para cump 1 ir sus funciones. Ex i.st iendo 3dem1s pr inc ip ios recto­

res que s lrven de pauta para pr-oteger o reprobar el uso de los signos­

d ist int ivos de la empresa, entre los qu12 lugar muy destacado ocupa la­

marca. 

Rodrlguez Rodrlguez "subraya la existencia de tres principios rectores: 

e 1 de 1 orden público, que tiene en cuenta la necesidad de que toda em­

presa se distinga de las demAs; el de la protección del público, que -

trata de Impedir la confusión del mismo sobre la identidad del titular 



b:, 

de una empresa o sobre la ca 1 idad de sus productos, y el de la protec­

ción del titular contra la competencia il1cita, 

En la legislación mexicana se ofrece una enumeración de aquello que pu~ 

de servir como marca dando un concepto genera 1 de los requisitas que -

deberá tener e 1 signo constitutivo de m3.rca d ic iendc que puede ser lo -

"cualquier medio material que sea suscept \ble por sus caracteres espe-

ciales, de hacer distinguir a los objetos a que se aplique o trate de-

aplicarse, de les de su misma especie o clase". 

Ahor"a bien, una vez seña lados los requ is '\tos de una m3rca diremos lo -

que se entiende por ces i6n de marca que es "cu a lqu ler acto de transmi-

s ión de derechos que recaiga >obre el signo d ist int ivo", { 58 ) ac la--

randa que la palabra "ces i6n" la def lne la Real Academia España la como 

"renuncia de alguna cosa, poses i6n, acción o derecho que una pe-rS')'!13 -

hace a favor de otra", luego entonces la cesión de marcJs es aquel \a -

que permite al propietario despejarse de todos los derechos sobre la -

marca en forma aislada, sin larocesidad de ceder la empresa o industria. 

Lo relativo a la transmisión de los derechos de m3rca est~ regulado por 

el capHulo VII de la Ley de Invenciones y Marcas, Las marcas registrj! 

das que los prop ietar los pretenden transmitir a un tercero, deben con.z 

taren un acto jur1dico que será de aprobación e inscripción cbligato-

ria en el Registro Nacional de Transferencia de TecnolGg\a. Las mar-­

cas llgadas dcbcrtin tran5ferirse todas a una mlsm3. persona; en caso --

( 58 ) Híld9gard Rm:Jcn de Sansó "La Ces iOo de la M3rca", "Revista M?xicara de la -­
Prq:Jiedad lmustrial y A>-t1stica, ltl, 5, Erero-jlllio 1965.f'éxico, O,F., ~g. 
77' 
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contrario no se f"eg\strcrá su transmisión. Para que surta efectos ce;:;, 

tra terceros deberé registrarse en la Oirecc i6n Genera 1 de Invenciones 

y Marcas. Dicha direcclón podrá negar el registro de un acto relacio­

nado con la m3rca cuando considere que es contrar-ic al interés público. 

Se dist ingu~n dos casos en la transmis lón dP los derechos de un:i marca: 

e 1 primero es por causo de muer te, o sea por- herencia; el segundo caso 

es la transmisión 1 larnada entre vivos como son por ejemplo una compra­

venta, una donación, unJ fusión de empresas, una absor"'ción de una em-­

pres3 por otra, etc. 

Es menester' señalar que en la Subdirección del Registr-o Nacior.al de -

Transferencia de Tecn0icgla se ha demostrad1J qu·:i el 99.99'.t. de los CO!!. 

tratos de cesión de marcas se autoriza su inscrlpción, lcis c3sos de n_g 

gaci6n de inscripción han sido par una :i.lta ccnt:.rapr-estación. 

El CES!ON DE PATENTE 

La cesión de patentes es 1a transmisión voluntaria o forzosa por par-­

te de 1 t itu 1ar de todos o parte de los derechos que confiere una pate!)_ 

te, a un tercer-o. 

La cesión de las patentes en todo o en parte por actos entre vivos o 

por v1a sucesoria podrA efectuarse de acuerdo a las formalidades es-­

tablecidas en la 1egis1a.ción común. Para que dkha transmisión surta 

efectos contra terceros deberA registrarse en la Di rece ión Genera 1 de 

Invenciones y Marcas; las transmisiones entre vivos solamente surti--
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rán efectos si fueron aprobadas e lnscritos en el Registro Nacional de 

Transferencia de Tecno logia. 

La cesión voluntaria de patente es el acuerdo de voluntades entre el -

t Hu lar de la patente y un tercero, en la cua 1 e 1 primero le transmite 

todo o parte de los derechos que tiene la patente. 

En las circunstancias de una venta de patente, el titular estA obliga­

do al saneamiento por evicción; también se puede ceder una patente en 

tr~mite, 

La cesión forzosa de patente es la transmisión de los derechos de todo 

o parte de una patente, que va contra la voluntad del titular, pudien­

do producirse por ejemplo por expropiación. 

El Ejecutivo Federa 1 podré expropiar por causa de ut i 1 idad púb 1 ica las 

patentes de invención. En el decreto se deber~ establecer si pasa a -

ser propiedad de 1 Es ta do Mexicano o s l cae bajo e 1 dominio púb 1 ice. 

También se podrA expropiar todo invento o mejora que se refiere a ar-­

mas, instrumentos de guer"ra, explosivos en genera 1, etc., susceptibles 

de ser ap 1 icados por la Defensa Nac iona 1. 

Dicha expropiación no sólo pcdrA comprender la patente, sino también-­

e l objeto u objetos oroducidos aún cuando estos no hayan sido patentados. 
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En este case dichos objetos no caerán al dominio público, sino que el 

Estado se t1ará dueí'io Ge el los y de 1a patente correspondiente. 

Los contratos de cesión de patentes somel idos al Registro Nacional de 

Transferencla de Tecnolog1a son generalmente aprobados e inscritos,da­

do que no revisten mayor problema; su contenid:i se reduce noY"ma lmente­

a dos o tres cH.usulas que indican quiénes son las partes, cuál es la­

pa.tente o patentes objeto de 1 contrato, la contraprestación, las leyes 

aplicables. la fecha y el lugar de firma. 

F) CONCESION O AUTORIZAC!ON DE USO DE NOMBRES COMERCIALES 

El maestro \·JJ. l ter Fr isch Ph 11 ipp habla de un ncmbre ccmerc la 1 or 'ig ina­

r io y del nombl"'e comercial der-ivado. entendiendo por este último el 

que ºse adquiere por un sujeto merc?nt i 1 a través de la tf"ansmis 16n 

que de él haga su titular, de modo que aquel no es el creador de tal -

nombre. Esta s \tuac ión se presenta en los casss de enajenac \ón de em­

p'l"esas, en los cuales el objeto de 0pe1"ac ión es también el nombre co-­

merc ía l del sujeto mercantil enajenante {Art. 30 LSM). Este podrA -­

transmllir a;1 s:.; '"1Cmbr~ comercial original o, en su caso, su nombre-­

comercial del'" ivJ.Gc. 

De esta útlima variante puede resultar una pluralídad sucesiva de -­

transmis icnes de nombres comercia les derivadas. La transmls ión puede­

tener su base en r,or"mas contractuales o puede operar por m1nisterio -­

tle la Ley. 
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Sin embargo la aplicación estricta de este principio tr·opiezu con di -

versas dificultades que derivan de la realidad, la primera de las cua­

les es la extensión geográfica en la que debe protegerse el nombre ca-­

mere ia 1. 

Es evidente que en México existen, por ejemplo, múltiples misceláneas­

que ostentan el mismo nombre y no se podría pretender que sólo hubiera 

un establecimiento con esa denominación, porque no seria posible iden­

tificar quién lo uso por primera vez. 

De ahí que, de hecho el sistema jurídico autorice la existencia de di­

versos eslab lec lmientos comercia les que ostentan una misma denomln-J-C ión 

y que e 1 alcance de la protecc iór, jur id ica se limite en el tiempo y en 

el espacio. 

La circunscripción territorial dentro de la que se debe atorgar prote_f 

c ión a un nombre comercial es dificil de determin;r desde e 1 punto de­

vista jurídico, ya que así como no se puede en la pr~ct ica impedir que 

sigan abriéndose musceláneas que lleven el mismo nombre, tampoco se -­

puede permitir que alguien aproveche e 1 prestigio de 1 que ya goza una­

negoc iac ión establecida apoderándose de 1 nombre que el la ostenta. 

El Derecho trata de proteger, en este segundo supuesto, tanto al pro-­

P ietar io de 1 nontire comercial, como a la comunidad que res u llar ía de-­

fraudada si se admitiera que empY"esas dlstintas, con sistemas de come!: 

cialización y métodos operativos diferentes, pudieran vsar el mismo -

nombre, como s. i fueran una misma persona mora ·1. 
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Si no hubiera protecc lón legal al nombre comer e ia l en el casa de a 1gu -­

nos estab lec lrnientos. merc:rnt i 1es '3f.JnFido~ en la C hidad de :·E~x kü, D.F. -

cualquier c.0rn~1-r:1ante trataría de llarn~rse as~. p21ra aprovt:cfnr el nres-

.tigb logrado c.-:;r eso•. nC';;iO·:ios. 

de norr.trE:S comercial,;.1 s igu~les a r.erscr.ils rn·~r-Jles distintas, y que la úni­

ca fól"rr1.1. .. la jur~-Jica just.1ficada de ce·;,ién d2 nombre ccmer·cb1 es mediante­

el traSpdSG del Cr"Opi'J •:s~.,~t:lecimiento m::-rc::r.til CH'? lo -:.st~01t~. Est:: '2S 

prir;cipio de que el ncrnbre es '.Jn Jt:.i-ibuto de la per":.ona, cuyc L<So resulta -

ob 1 iga torio pJrc pader tdrnt if k:J.1- 1a.. 

Ello obedece~ so~re todo, a que e1 derecho no puede de~iar de reconocer- la -

realidad y en ésta ex isttn mu lt 'o les ca-ses •.:n los cuales una empresa nac ia­

na l obtiene autorización de u~o de? nombr•:: corpor"ativo de una empresa ex--

mas sosteriido, 1a concesión del uso del nombre comercial, constituye en 

principio una institución jur-~dica que no tiene racionalidad económica o SQ 

e la l. 
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G) TRANSM!S!ON DE CONOCIM!ENTOS n:crncos Mto!ANTE PLANOS, DIAGRAMAS, 

rMSTRUCT!\'OS. FORMULACIONES, ESPEC!F!CACIONES, FORHJ\CJOfl Y Cl\PAC! 

TACJOJ\ DE PERSON,~L Y OTRAS MOOAUOADES. 

Son cada ve2 m:Js frecuentes lo.; casos de "lransmi.stón de conocir.ih:>ntos" 

a trav~s de p3ctos contf'actu,3les en 1a pr~ctica comerciJl intef"'nacional 

e lncluslve esta fónnula híl ido desplazanJo 1a celebf'acián de acuerdos­

d~ licencia para e) uso de p3tentes. 

Ello obedece a 1~ "eroc:.ión del sister.1~ de la pr0piedad industrial J ni-

1/l~l inter!"laciona11 y a1 hecho d2 que las grandes empresas transnaciona­

les. que son fas pr-apietarias de la tecnologL~ originóf-1.o, pn:flet-en no 

re•Jc lar- a las of ic ln:1s de patentes, JQU-2 l l.3s 1nvenc iones \1€l'"daderamente 

valiosas desde el punt'J de vis ta de sus pos lb i l idades de exp lotac i6n C2, 

mercial, y transmitir su uso, ~diJnte e:l p'3ga de una remuneración, pr.2_ 

teg i~ncto las a través de e láusu las de c'Jnf 1denc ia l ldad ioc )u,d3S en los­

respect ivos contratos. 

Los conocimientos técnicos pueden ser de la más variada 'ndo1e, pero se 

relac1cnan sobre tcd::, con los procesos de f3b-ricacién. Por· el)o, ;:>s -

frecuente qut2 St: 1cs ~-:!>?nt i f lque "con la ta'l usu3 l exµr~s ión "Kncw-how" 

y ta\ vez e:; to no fuera incorrecto si se pud lese tener una noción oree_! 

sa de que es e1 "Know-hcw" locución que no tiene recepción legal en ni_!! 

gún pa is. 
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EL KN0\1-HOW CARACTER!ST!Cl\S. 

Según Webster significa "pcr-icia técnica y habilidad prácl ica necesaria 

para ejecutar fácil y eficientemente- urn operación comolicada" {59}.Ahg_ 

ra blen se resumird.n sus car'act~r~st icas corno sigue: 

l.- El Know-how comprende un conjunto de conocim\entos téncicos. 

2.- Esos conocimientos no están potentados ya se¡; porque por su pro-

pía naturaleza no son patenlables, o porque siendo patentables 

quien los detenta no tia quer· idv obter.cr unl\ pJ tente. 

3. - Debe '5er sucept ib le de ser tr"ansm i t ido a terceros. La transmi-

sión puede verificofse ,1 través e!~ cualquiera dO' los medios a --

que a luden autores como Creed y Bangs. 

4.- El Know-how no tiene que ser secreto ya que ésto no afecta su v~ 

lar. 

De todo lo anterior podemos deducir que el contrato de KnovJ-how "es un-

acuerdo de voluntades por virtud del cual una de las partes llamada pr_Q 

veedor, sumlnlstro o 8tr3 ll:Jm~d:l. r'?cPrt(w, un conjunto de conocimien-

tos técnicos no patentadcs y ne ~cr:esibles al oúblico y este se obliga 

a pagarle a aquel una suma de dinero. 

( 59 ) H3:tor t--bsretta, "Los contr-atos 02 lfOrdrih ié.n de ta:n.:;l~ía'', Editcr'iol Astn:a 
re RcdJlfo D2palm y fhos. &a-es Aires. 1971. pág. 25. 
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ºEl objeto de un contr¿¡to dt: suministro de conocimientos técnicos puede 

ser comunica!" infon .. ,ac i6n y calificaciones técn leas en relación a 1 uso' 

y aplic-3ción de técrdcas industriali;s ( llamJ.das algunas veces técnica -

de los conocimientos técn leos o infon71JC ión técnica). Las inforrnac lo--

nes y 1as cal if ic¡;ic iones t~cn leos pueden ser descritas en documentos o­

suministradas or<Jlmente o a través de demo-:,traciones y formación, cealj_ 

zadas po'f ingenieros, técnicos especialistas u otros expertosº (60). 

El Know-how no es un bien jurldicarr.cntc tutelado como lo es la patente. 

No puede soste11erse vct l idamente que los conocimientos técnicos son pro-

piedad de quien los descubre, comci lo hacen algunas empresas tronsnac ig_ 

nales, sino que su t\tular tiene sobre ellos un mancpol\o de hecho. AhQ. 

rabien cuando esos conoclmientos se transmiten simple~nte entran a --

formar parte de 1 acervo tecna lóg leo dt> 1 receptor, s ln que SC3 dable pr~ 

tender que los devuelva, ya que ta 1 e os.a es imposible, en razór. de la -

naturu leza misma de 1 b len transmitido. Es pos lb \e reg'fCS3r a 1 prsvee-

dor los conocimientos técnicos, pero no estos mismos. EN este sentldo-

este contrato imp ! lea un contrato de "enseñanza". Lo que se aprende. no 

se puede devolver. 

As\, mlentras los contratos de autorización de uso o explotación de pa-

tentes o marcas son traslativos de uso y la propiedad de estos bienes -

permanece en e 1 l icenc iante, el contrato de suministro de cono e imientos 

técnicos octuulme.nte transmisión, se asemeja a aquellos que la doctri­

na clasifica como traslativos de dcminio, según hemos scstenido antes. 

( fíl l 0-1'!. wia re 11crn::ias p>ra los p>ises en desarrollo. C\l. Cit. Pág. 24. 
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Porque concibe al contrato como semGjante a los traslativos de dominio, 

en el Reglstro l{aciona·i de Transferencia de Tecnolog'a ha rechazado la­

lnscr lpc ión de aqut? l lo:c:, contra tos en los que el proveedor pretende, al­

térmijo de la vigencia dtil acuerdo, se le devuelvan los conocimientos o 

que el receptor deje de usarlos en la producción de bienes o satisfactQ 

res, ya que la naturaleza de la tecnolog1a es transmitirse a tHulo de-

dominio y no de uso. 

La frase final del legislador en este artículo al referirse "a otras m1 

dal idades" s lgnlfica que la enumeroc ión contenidd en la primera parte -

es ejempl lflcat iva y que, por lo tanto, pueden existir otras formas de­

transferencia' de conocimientos t~cnicos, no seilaladas en el texto, que-

sin embargo tendrian que inscribirse. Por lo t._rnto, basta que exista -

un suminlstro de conocimientos, en cualquier forma en que éste se veri­

fique1 para que el contrato deba registrarse. Lo imporlante en este e~ 

so para determinar la obligatoriedad de la inscripción, es la existen-­

cia del su;nlnlstro y no su form:L 

H) ASISTENCIA TECNICA, EN CUALQUIER FORMA QUE ESTE SE PRESTE 

Desde el punto de vista gramatical "asistPnch 11 !:~;¡:-iifica "ücción de 

asistir o presencia actual", socorro, favor, 3yudz. ( 61 } 

El car~cter 11 técnico" con el que se adjetiva a la asistencia, debe ser 

interpretado en sentido estricto, entendiéndose por ta 1 aquella acción 

( 61 ) Diccimirio Ercickip~ico "Larousse", R1'1l5n G3rcia Pelayo y Q1iss. Editorial -­
ll:X¡v2r. Barce10l1'l. plg. 9?. 
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que si bien arr:Jnca de conocimientos cient1ficos, est~ encaminada a la 

obtención de fina 1 idades prácticas, es dec 1r, de re su ltadoc; industr \a-

les. 

Evidentemente la "asistenc la técnica" a la que se refiere este precepto 

es aquella que se pre;ta en la producción de bienes o satisfactores. 

Los conocimientos técnlcos pueden suministrarse a través de consultores 

u otros expertos profesionales que proporcionan sef"'V ic ios y asistencia-

que cubren la ingenieria básica de una instalación industrial o su ma­

quinaria y equipo, el montaje, la explotación y el mantenlmiento de una 

instalación industrial o la administr·ación de una empt·esa y sus activi-

darles industriales y comerciales (llamadas algunas veces "servicios de­

cooperación y asistencia técnico-industrial 1
'). 

DIFERENTES CONCEPCIONES OE ASISTENCIA TECNlCA GOLOSCHMID. 

"i;onsiste en el diseño y construcción de la olar.ta que l'"'ealice el li--

cenclante para el lkencia.tal'"'io. o en la adaptación de las instalacio-

nes de la planta propiedad del licenciatario para que pueda utilizar -

e 1 procedimiento l ice ne iado. lgua lmente e 1 conteo to puede disponer que 

el lker.ciuntc .J:.J'!.ld:? ~l l'irencii\tario a construir la planta. i.nstalar-

la maquinoria y equlpo, e { 6?. ) inclusive dirigir la planta 'J la aplj 

cae ión de 1 proceso". 

( 62) K.S. Cí>ldsctmid. lnterrati<n31 Licm:e Contracts. A practica] Glide. l.lr<b"irgs­
Ministffi'ts. En:hverustjereste. Ccperh3gu?. 1S68. págs. 33 y 39. 
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G.A. BLOXAM.- "Para ser comp \et'.l la transmisión de 1 Know-how debe in-

cluir el envío al 11cenciatario del em¡:¡leado o empleados que tienen en-

sus mentes o como parte de su experiencia, aquella información relevan-

te que no ha sido previamente puesta por escrito 11
• { 63) 

Desde el punto jurídico el elemento central de los acuerdos de asisten-

cia técnica consiste en que el proveedor asuma una obligación de hacer-

que se traduzca en la realización de una conducta puede cons lst ir ''en -

e 1 concurso técnico necesario para conducir e 1 proceso de fabr icoc i6n, -

conllevando para la e1npresa usistent.e una obligación de hacer y una 

obligación de res u 1 tado. 

Pat1·ic ia Herné.ndez Esparza define este contrato cerno a que 1 "por"" el cua 1 

una parte llamada transmisora de la tecnolog\a o asistencia técnica, -

aporta conocimientos y e~ementos materiales de carácter técnico y la 

otra parte, receptora, da a cambio una remuneración. 

Esta definlción supone que el contrato involucra tanto la transmisión--

de conocimientos técnicos como la as is te ne ia técnica propiamente dicha 

y en efecto, es usua 1 que los contratos contengan ambas pres tac iones, -

pero c:;n'.::idel""3m0s ~w? se pueden distinguir conceptualmente las figuras, 

del suministro de conocimientos técnicos y de la asistencia técnica. 

En un contrato de asistencia técnica, el proveedor puede limitarse a --

asistir a la parte receptora en la re solución de c ier-tos problemas prti.s. 

( 63 l ~ A. Bioxam. L icensirg rlgits in T<rllrolcgy. G'.w2r Press Limite<:!. Lordres-­
lrg Taten·a. 1972. pág. 77 
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ticos, reli:1cionados por ejemplo con el funcionamiento del equipo, sin 

transm lt ir le conocimientos técnicos. 

Cierto que es excepcional el casa en el cual no hay suministro de infO.!:, 

m3c lón técn lea 1 per::. en el Registro Nacional de Tl""ansferenc ia de Tecno­

lag lJ sf se d:l el caso. 

Quedar~n también inclulda.s en la asistencia técnica los consejos que se 

imp3.rten de 11 persona a persona", e 1 entrenamiento del persona 1 de la €!!:! 

presa adquirente y las visitas de técnicos de la empresa proveedora a -

la planta propiedad del receptor que se efectúan con el propós ita de 

vigilor la adecuada aplicación del procese licenciado, o de resolver 

problemas concretos que surgen en la produce ión. 

Un rasgo seña lado de es tes contratos es que son in tu itu perscnae ya que> 

par.a su celebración, se toman en cuenta las caracter1st icas de la empr~ 

sa que va a prestar 13. E 1 interesado en rec 1b ir as is tenc la técnica, la 

toma precisamente de quien cons iaera que pueda proporc ion.jr·~e la. 

!) LA PROVISION DE INGENIERIA BASICA O DE DETALLE. 

La Ingenh:ria se define d~sd¿ el punto de vista grarnritic31 cGmo "la --

aplicación de los conocimientos e ient H icos a la invenc iGn, perfecc io-

narniento y utilización de la técnica industrial en tedas sus acepcio-­

nesº. ( 64 ) As~ en la -3.Ctualidad dencminamas lngenier'a :¡ 13 función 

( 64 ) En::iclqic:fü Salvat. Salvat Editmes. S.A. B3rcelcro Es¡:aña. 1971. Toro VII. 
Pág. 1822. 
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especlfica que un grupo coherente de expertos aporta al proceso creador 

de una rea 1 iza e lón técnica. 

En términos genera les, la ingeníer~a cubre dos tipos de servic los: 

1} Los que se refieren a la consulta y asesor la para la rea 1 izac ión 

de un pl'oyecto, y 

2) Los que lnvolucran la ejecución práctica del proyecto. 

Los servicios de ingenier~a no están patentadas y abarcan aspec­

tos t~ les coma: 

l} Adquisición de pl:;n:,s oa1-a la cor;strucción de equipo; 

2) Espec lficaci•.:nes tt?cnicas pJr3 LJ. ccm;:iro Ce equlpo; 

3) Instruccianes para la construcción y el monts:je de la pla!! 

ta, y 

4) Asesor1a para la puesta en marcha de la planta. 

!NGEN!ER!A BAS!CA 

Consiste en la investigación y desarrollo del producto, los estudios -

de planta pi loto, el es tab lec im iento de condiciones de operación del -

proceso o la secuencia operativa para la fabricación de determinado -

producto. 
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INGENIERIA DE DETALLE 

Es la aplicación de los datos que proporciona la ingenier'a báslca, pa­

ra el diseño del equipo necesario en una planta paf"a la real\zaci6n de­

un proyecto a nivel industrial, e incluye obra e iv il, instalación e léc­

tr \Ca, instrumentación e instalaciones de servicios auxiliares. 

La ingenier~a básica se define como la prestación de ser'vkios para el­

diseño de una planta, estableciendo la secuencia de ope1*aCión tanto de­

la m3qu in aria y equipo, como el proceso de produce i6n o manuf a.c tura. 

A través de los sel"'v ic ios de ingeniería dt: de tal le 1 se comp lemcnta la -

ingenicr"ia básica con el establecimiento de especif'\ca.ciones de maquin~ 

ria, equipo y auxi1i.Jres, así como la localización e insta.lación de la­

maqu inar la y equipo. 

El problema fundamental que debe res o 1verse con re lac ~é.n 3 estos ccntr-~ 

tos, es determinar· cuáles de ellos son objeto de i.nscrlpclón. Desde -

luego quedan excluidos de esta obligación legal todos 3quellos actos 

jur,dicos que tengan por objeto !a conStf'ucción de obf~S que no se rel,i 

clonen con el proceso prcductivc. 

Los contratos que tengan por objeto la ingenierla par la fabricación de 

productos, la que pr-opia.mente se dencmina 11 ingen'le,...l3 de proceso", de -

ben inscribirse pues es este ámbito unD de l0s C-::lna les de transf'2r!:!nc í::i 

de tecnología más usua; l e importante. 
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Uno de los problemas más graves que se plantean al adquirente, es que -

debe obtener que se establezcan claramente en los contratos, garanUas­

re1acionadas, con el funcionamiento de la planta, o su capacidad de pr.Q 

duce ión, sin las cu a les, puede sufr- ir rnúlt ip les per juicios económicos. 

J) SERVICIOS DE ADMINISTRACION Y OPERACION DE EMPRESAS 

La interpretación gramatical nos conduc iria a sostener que dicho precep_ 

to exige la inscripción de aquellos acuerdos de voluntad en los que una 

persona f~ska o moral se compromete a "administrarº es decir, a ejer-­

cer funciones de mando y representación de una unidad productiva o a m~ 

mejar dicha uri \dad. 

Ahora bíen estaremos en presencia de la "administración de empresasº -­

cuando: 

Se real ice dentro de un o..-gan i smo social, ya que es de la na tura le za de 

toda persona moral el carecer de voluntad y capacidad para ejener di-­

rectamente las facultades propias de su objeto social, razón por la -­

cual requiere ser representada por personas f1sicas con voluntad y ca­

p.:Ji:ii:l"ld parr1 ejercer ta les funciones. 

La administración tiene un carácter técnico. Lo anterior se desprende 

de un elemento básico que es la dirección eficaz, ésta solo se logra -

mediante la aplicación de normas y principios técnicos. 
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La adrninistrac\ón se realiza por todos aquellos que t.ienen autoridad·­

dentro de la organización jerárquica. 

La administración no es un fin en s~ misma. En un medio al servic\o de 

los fines que se le seña len. 

Resumiendo las elem¿ntos básicos de la administración son: 

A) Debe real izarse en un organismo socia l. 

B) La llevan a la pr;ict ica laspersonas que tienen autoridad (facul­

tad de decisión) dentro de ese organismo socia1. 

C) La administración implica necesa'('iamente un carácter técnicd. 

O) La adrninistr·11ción, por último no es un fin en s\ mismo, sino un­

!T'Pdic, para alcanza!" los fines inherentes del organismo social. 

IMPORTANTES FUNCIONES ADMINISTRATIVAS. 

LA PLANEACION.- Consiste en señalar las metas hacia los cuales se di-­

rigen las actividades concretas. 

Es fundamental una labor de previsión. Sus fornlas son: objetivos, po--

1it iciJ.s, oror.::ed imientos y Or'ogramas. 

LA ORGANIZACION.- Consiste principalmente en distribuir las actividades 

de los subordinados, de legar la autoridad en los jefes inferiores, fijar 
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la responsabilidad de todos y cada uno de los individuos sobre quienes 

se ejerce la función de mando, y coordinar el ejercicio del mando y las 

actividades operativas en función de los fines de la empresa. 

LA INTEGRAC ION. - Consiste en escoger adecuadamente los hombres, los -­

materia les y recursos necesarios para llevar a cabo las actividades de­

la empresa. 

LA OIRECCJON.- Consiste fundamentalmente en motivar a los subordinados 

para despertar en ellos interés en el trabajo que se les encomiende, un 

claro sentido de solidaridad para llevar a cabo un trabajo en equipo, y 

un fuerte se~t imiento de adhesión a la empresa. 

EL CONTROL.- Consiste en los diferentes medios que nos permiten compa­

rar los resultados reales con los resultados estimados. a fin de corre­

gir las desviaciones o vencer los obst~culos que se hubieren presentado 

en la realización de los programas. 

Determinaremos ahora cuáles son los actos jur,dicos que tienen por obj~ 

to la prestación de "servicios de adminlstración y o;:¡eraci6n de empre-­

sas", y deben inscribirse obligatoriamente en el Registro Nacional de -

Transferencia de Tecnologla. 

Es sabido que en toda organización social (personas morales constitui-­

das en la forma que establecen las leyes especiales respectivas) existe 
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una de lega e ión de autoridad p3ra que se l 1evi.:n a cabo los fines inhere,!! 

tes al giro social de la misma. 

No son objeto de inscripción obligatoria los actos juridicos que se re2_ 

l izan dentro de la esca la jerArqu ica de la pef'Sona mora 1, aunque cons-­

t ituyan una función de carácter administf"ativo, cuando implican un ser­

vicio y una subord\nación, es decir, en la realización de estos actos -

jur'd kas estaremos en presencia de un contrato laboral, ya que la per­

sona moral al contratar a cualquier persona fisica para que ésta dese•n­

peñe dentro de su esca la jerárquica cualquier función administr3t iva -­

aunque exista una delegación de autoridad, la persona contratada estará 

actuando como parte de la persona mora 1 y sus re he iones se regirán por 

la Ley Federal del Trabajo. 

Ahora b,en, estaremos en presencia de un contrato de servicios de admi­

nistración y opera e ión de empresas cuando una persona mora 1 denominada­

admin istrada delegue en otra persona ya f1sica o moral ajena a su es -­

tructura socia 1 denominadJ. admin 1stradora, la realización de determina­

do servicio, que implique por parte de esta última una función de caráf 

ter técnico mediante \a cual se tomen decisiones y se ejerza e 1 mando -

que sea necesario para alcanzar los fines del giro social de la primera. 

Esta clase de actos jurídicos deben considerarse objeto de inscripción­

obligatoria en el Registro Nac\onal de Transferencia de Tecnología, ya 

que a trav~s de los mismos una empresa encomiend3 a 0tra persona f'sica 
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o moral distinta de sus propios dependientes la realización de una o -

varias funciones administrativas específicas, o como dke con acierto -

Juan Ignacio de Villufranca, 11 una persona o empresa m3s experlmentada­

sustituye parcial o totalmente a los órganos administrativos de otra --

empresa". 

"El proveedor de esos servicios de administración puede ser una empresa 

o una persona-física individual; En este último caso, la persona f~si-

ca actúa ccmo factor del •Jdquirente del servicio de administración, de-

biendo quedar claramente diferenciado de una relación simplemente labo-

ral, con la cudl puede facilrnente confundirse y a la que definitivamen­

te no se puede referir'" La Ley sabre el Control y Registro de la Trans-

ferencia de Tecnología y el Uso y Explotación de Patentes y Marcas.(65) 

K) SERVICIOS DE ASESOR!A, CONSULTORIA Y SUPERVJSION CUANDO SE PRESTEN 

POR PERSONAS F 1S1 CAS O MORALES EXTRANJERAS O SUS SUBS !DIAR !AS, Hl­

DEPENDIENTEMEtlTE DE SU DO~·i!CILJO. 

En primer término seña larernos la amb iguedad de la reda ce ión de 1 texto -

legal, al incluir todo tipo de contratos de asesoría, consu1tor1a o su-

perv is ión, lo cu a 1 constituye un error de 1 legislador de 1982, pues to -

que só lc deb 16 regular u que l lc.s ctue se ref leran a la opera e ión y act ivJ. 

dades de las unid_-'!.rles praoductlvas de bienes y servicios como, por eje~ 

( 65 ) J.En lgo;cio de Villafrari:a M:lracJ.2. Los Cootratos de Servicios de Mninistra-­
ción y gieración de mp12sos en 13 Ley scbre el Control y Registro de la Trans­
ferencia de fo:rulogía y el Uso v Emlotacién de Patentes y~\3rcas. tesis profe­
s iona l. Esm2 la de D?nxho. Universidad Jbermrericara. fuico 1976. ~g. 50 
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plo, los estudios de factibilidad y de mando, excluyendo los que no ti~ 

nen relación con la produce ión o di s tr ibuc ión de ta les bienes y serv i-­

cios. 

1\1 no haberse procedido de esta m3nera se tendr.l que isncribir en el r~ 

gístro una enorme variedad de contratos {como los de asesorla contable­

º lega 1) que no debieron haberse sometido a control porque no se rela-­

cíonan con el proceso de traspaso tecnológico que es la materia de la -

Ley. 

Sin embargo, se considera sustant ivamente a estos actos, como un acuerdo 

su incorporación dentro de la regulación jur\díca, a oesar de las defi­

ciencias en la redacci6n) ya que - -com•.) i.ndka Carlos Correa - su con­

trol " es de la mayor trascendencia desde el punto de vista de la ofer­

ta local de esos servicias, asi como pcr la gran 1ncíder:cla que la f3se 

de consultoría tiene en la determinación de los proyectes de inve:s ién (66) 

En la Ley anterior de Argentina y en las vigentes de Brasil, Colombia y 

Venezuela, la asesor\ a y consultoría es t.ln sujetas a centro 1 gubername_!! 

ta 1, fundamentalmente con e 1 proµós \to de proteger y promover a las em­

presas loca les. Además, los gobiernos han adoptado otras modal ida des -

de apoyo y respaldo, entre las que destacan las de carkter financiero­

y técnico que, en el caso de nuestro país, estlin a cargo del Fondo Na-­

c\ona l de Estudios de Preinversíón de Nacional Financiera, S.A. 

{ 66 ) Barco Central del Ecuadcr. ~.cit. wg. ro y 61 
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Otro punto importante contenido en este precepto es el que se refiere a -

la nacionalidad del otorgante de los servicios, en este caso de asesoría­

consu ltor ía y superv is i6n, porque sólo deben inscribirse los contra tos - -

cuando sean proporcionados por extranjeros, ya que la Ley de 1972 en nin-

guna de sus d is posiciones es tab lec ió una distinción en cuanto a la nac io-

na l idad de los sujetos participantes en los actos jur id icos objeto de re-

gu lac ión. 

Esta alusión a la nacion,lidad de una de las partes podría crear en los -

p1oveedores foré.neos la impresión de que es una norma discriminada, e in-

cluso llev3rlos a cuestionar- su constitucionalidad, aunque, de hecho no -

fue la discrirriinac ión un propósito del legislador {y no es inconst itucio-

na 1). 

Cabe señalar la diferencia entre asistencia técnica y la asesor,a, con--

sultof'ia y supervislón la cual estriba en que "la asistencia técnica va -

relacionada con la ayuda, informac i6n y capa e itac ión con fines de mejorar, 

actua 1 izar, desarrollar y modlf icaT"" los procesos productivos, es decir -

va encaminada directamente con la produce ión, mientras que la asesorh\--

consultoi-ía y supervisión tienden a mejor-ar y optimizar las condiciones-

potenclales de lo~ negGc1c::;~ s-s dei::-ir, estudian determinadas áreas de -­

las empresas contratantes y se Jc:onst?ja como mejorarlas independiente-­

mente de que se apliquen o no los consejos, sin que ésto implique una -

optimización de la producción". ( 67) 

( 67) Isla del CatµJ. Gloria G?rarda, "Prircipales Jnrovacicnes al Réqinm Ltg•l de -
la Transfereocia 02 Teoulogía en Mlxico. Tesis Profesional, Universid;¡d Ibero 
<rrericana, 1955, ~l!xico. D.F. pág. 87. -
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la Transfereo:ia 6? Tecmlcg~a en México. Tesis Profesional, Universidad Ibero 
aiericam, 1Sl35, 1-Exico. D.F. plg. 87. -
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La Ley estipul,1 que solamente contratos celebrados con extranjeros se -­

t ierien que reg istra1- puesto que la gran mayor la de este tipo de contra-­

tos se efectúan con empresas extranjeras e impl lean altos pagos de rega-

l las. 

L) CONCESION DE DERECHOS DE AUTOR QUE IMPLIQUEN EXPLOTAC!ON INDUSTRIAL 

La obra intelectua 1 es el resultado material, el efecto sensible en el -

mundo exterior del ejercicio de las f acu Hades creadoras del indivicto. (68) 

El objeto propio de la propiedad intelectual es la creación del espíritu 

o de la in te l igenc ia, fundada sobre e 1 trabajo person31. Cons Tder~ndose 

en gcrietu l como ar lg lna l, a aquel 1a crea e lón que se legra cuando el hom­

bre combina los elementos ya existent¡.'.)s ~ara sac::ff d12 ell~s utilidades -

nuevas. En materia de propiedad intelectual se dice qui? h::ty creación --

orlginal, cuando el autDr, al combin'3r los ['Jemeritos que le ssn faclH--

ta dos por e J fondo común de las ideas ; .. reduce ur~ tcdo nuev·:;., la or ig lna-

lídad consistr 12ntonces en la formJ nueva de expres ién, la cual supone -

un trabajo de transformación o de ca laborac tón re:i J izad0 o-:r el autor. -

La propiedad inte lec tu al sin embarga generalmente es conocida con el no~ 

bre deºderechos de autor" cuyo calificativo si.:: ha exten1ido univ12rsalme.2 

te y por lo que es necesario cltar el art1cr.tli:: ~c. de l:i Ley Federal so­

bre el Derechc de Autor del 29 de diciembre -:le l95G indic:i de manera ex-

presa en lo que consisten los derechos de los autores: 

"El autor de un3 obra literaria, dld:ktica, cientHlc:; 0 artlstica, tie-

ne la facultad exclusiva de usarh y explotarla y de autoriz:;r -?luso o-

( E8) IA~s WidB~lió:>s Nov3irus. Le Oroit Moral a? L'AutEUr. Libraire ArthJr Rwsse.Ju, 
Par is 1935. Póg. 57 
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explotación, en todo o en parte, de disponer de esos derechos a cualquier 

t aula, total o pare ia lmente y dE transmít ir los por causa de muerte. La 

ut i lizac lón y exp latae ión de la obra podrá hacerse, según su na tura leza 

por medios distintos" y ensegi;id-3 enumera dichos medios distintos ... 

PROPIEDAD INDUSTRIAL 

La pr"opiedad lndus tri al puede ser definida corno un nombre ca lectivo que­

des igna el conjunto de inst ltuto; jur~dicos o leyes que t 1enden a garan­

tizar la suma de derechos deducidos de la actividad industrial o comer-­

cial de una persona y a asegurar h lealtad de la concurrencia industrial 

y comer e ia l. 

A fin de servir sus intEreses econ6micos, el hombre invent:i, crea, imagina 

o utiliza diversas cosas, invent~ un prcducto nuevo o un nuevo proced1-­

mit:nto de fJbrlcación. Crea un dibujo o tJn mode1o nuevss. ;\dc.pta para -­

sus productos una marca d is tinta a ut i 1 iza un nombre cornerc ia l, e 1 nombre 

del lugar donde su negociación está ubicada_, etc. Es a todos estos aspes_ 

tos de la actividad humana que el término "propied3d industrialº se apli­

ca, por lo que puede decirse que la prapie':lad industrial está CGnstitu\­

da por las prerrog-3t iv~s industria ~es que o::;¿giJi-a.r. J :;\; t it::ul~r, ff'ente­

a todo mundo, la exclusivid~d de la reproducclón }·5. :!e ur.a creación nue-­

va, bien de un signo distintivo. 

Analizando el inciso L) del artículo 20. de la Ley de la materia el mae_?. 

tro Julio Treviño señala que la palabra "concesión" que empiea el legls-
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lador, afirmando que resultJ ambigtJ3 y que debió haberse empleado la fi­

gura jur"' ~d ica de )3 licencia o la cesión, que son las propias para esos­

ea sos. 

En la región lat i.nournt"1r k3T"t3 1 sé lo Ca lomb ia ha incluido la regulación de­

los derechos de autor en la leg is l¿?C i6n del traspo sn tecno lég lec, según -

se dispone en el )rt \cu lo 102 del decceto 444 mod \f icado por e 1 decreto-

689/6"/. A oesar de ello, los respectivos contratos son aprobados en for­

ma práct icamcnte 3utomát ica. Argentina, Sras i l, Ecuador y Venezuela los-

t.:>.C luy'2n del CDl"'lt r.,:i l. 

No ~"C tr·ílta d~ act·:is jurídiccs que teng.Jn una gt·an fre.:uencia o que im-­

pliqu::ir. pagc:s c:nsider-Jb1es al exte-ricr-. Se han incluidc en l? regulación 

con e 1 prop6s 1t9 de Que r.c. se ut i l izdrán CC!i'1D c0ntratos "para le los" pal"'a­

evs.dir la aplicación de 1J Ley. 

Concluyendo podemos d€'Cil"' que._este prece~tc se refiere o la coricesién te!!! 

p::or-31 para la expl:tación indust14 ial de una abra de cualquier' n3turaleza 

susceptible de ser' pr"'oteg ida como derech:) de autor; entendiéndose como e~ 

plota::ión industri3l ls. Jctividad que oerr.1it3 GbtenEr un beneficio econQ 

mico a tY"'avés de la producción de un3 Gbra o su :;plicasi6n a cualquier o_2 

jeto ce.mere í:i 1 iz:ili l~. 

M) LOS PROGRAMAS DE CGMPUTAC ION 

La ir.corpc.r.:lc ión de l!:IS actos jurídicos que tienen pcr ')bjeto programas -

de ccrnputación cbedece 3. que el Reghlro f~?...:h::.na.1 de Tr3.nsferericia de Tef_ 
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nologla se percató de 13 importancia que tienen los m1smos como vehícu-­

los de transmisión de conacimientos de toda \ndo1e, incluidos las técnicos. 

Además de que mediante ellos pueden efectuarse variadas acl ividades empr~ 

sarlales. De hecho, las unidades productivas de tamaño mediano y grande­

la; utilizan intens ivarncnte. 

El articulo 21 del Reglamento de la Ley sobre el Control y Registro de la 

Transferencia de Tecnologla y el Uso y Explotación de Patentes y Marcas,­

clasifica los program-3s que sí deben oresentarse a inscripción en el Re--

9 istro Nacional de Transferenc. ia de Tecno logla, que son: 

1.- Sistemas oper'ativos. 

I 1. - Programas Man i tates de Te lepr0ceso 

1 I I. - Programa de admin is trae lón de base de datos 

1 V. - Lenguajes 

V. - Paquetes de apoyo al usuar i0 

VI.- Paquetes de aplicación administi·ativa directa 

Vil.- Paquetes de aplicación tecnológica 

Sin embargo, hay tal C3nt id ad df programas de ccmputac ión de indo le tan -

variado, que debió dis:::r1r.ii:-:J.r:~ rcs~c::~: c!c cu.3lcs debi3 cc11acer ~l Re-­

gistro Naciorul di:: T1·ansfrr2r.cia de Tc:r.sl'Jgh. Pc;r ejemple: 

Los programas de computac ióri para nóminas y pagos de sueldos, que ut i l i­

zan 13.S empreS3S noc ion.; les y q1Jf' ~~n oc1s iones le son arrendados pcr 

otras, no tienen interés r1i trascendenci.; desde el punto de vista del 

traspaso tecnológico, por lo que su regulación es innecesaria. 



También se €'xcluye :3 los que no son capaces de habilitar l:J oprracién de 

sistem::is e1e::tr0nkos cuya longltuU de palabra intern:i de operación sea­

mayor de 8 bites y por una capacidad de memoria central maycr a 48 K l lo­

bites (articulo 20 del Reglamento de la Ley sobce el Control y Registro­

de la Transferenc iJ de Tecno logla y el Uso y Exp lo tac i6n de Patentes y -

Marcas aque 1 las cuya f 1ns. l idad seJ propcrc icnar d ivers lón y recreo. 

Los sistemas operativos incorporados de manera intf'rna e integral a pro -

duetos o sistemas cuyo fin primordial no sea el manejo de la información, 

tales como aparatos electrodomésticos, máquin3s y herramientas similares­

(articulo 23 del Reglamento de la Ley sobre el Control y Registro de la -

Transferencia de Tecno 1 og í a y el Uso y Exp lo tac ién de Patentes y ti.arcas. 

3.2 EVALUACION LEGAL, TECtllCA Y ECONOMJCf, 

EVALUACION LEGAi. .E 1 propós ilo de esta eva luac ién lega 1,c5 en primer tér-­

mino, determinar si e1 acuerdo de voluntades es -:.bjetc.. ..-1<.: inscripción en­

el Registro NacionJI de Transferencia de Tecnolcgia, ds- confcrmidad con -

los supuestos previstos en el artkulo 2o. de la Ley sabre el Control y -

Registro de la Transfi;;:renc ia ~..: Ti,;cn-:> bgia y el Uss y Ex¡:; lo tac i6n de Pa-­

tentes y Marcas y de ser así, cuál es su objete contrJc~us l. 

Posteriormente, se analiza si el acuerdo incurre er. algur.a de las causales 

de negativ3 de inscripción contenid3s en los articulss 7":.. lSo., y 160.,­

de 1.J Ley sct.r-e el Cc.ntrcl y Registrv d-: la Transferenci':l de Tecnc;logía y 

el Uso y Explot:J~ión de Patentes y Marcas re3liz:3ndcse l:; mctivJción y -­

fundamento correspcnd l<?nte. 
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Estas causales de n~gativa son conocidas como Prácticas Comer'ciales Res­

trictivas y constituyE:•n limitaciones al libre comerclo y desarrollo Tec­

nológico de la empresa receptora, por lo t1nto se busca eliminarlas con­

el fin de que el contrato se torne en una he1~ramienta real de traspaso -

tecnológico, que permit3 la JSimilación de la tecnolog1a que se adquie-­

re, as\ como el desarrollo de la empresa receptora y del pals que ello -

conlleva. 

Cabe destacar que el Artkulo 17 de la Ley sobre el Control y Registro 

de la Transferencia de Tecnologla y el Uso y Explotación de Patentes y 

Marcas, concede a la autoridad la facultad discrecional para determinar-­

aquellas s ituciciones susceptibles de excepción, atendiendo a e ircunst3n-­

c ias de beneficio Pdra el pa1s; por ende, no se negarán los contratos "Per 

sé 11
, toda vez que tanto el Reglamento de la Ley como las Po11t leas de Aplj_ 

coción establecidas poi" la Dirección General proporcionan un mayor grado­

de flexibilidad en la interpretación de la Ley. siempre considerando las­

caracter,st leas del caso concreto. 

Asimismo, para determinur las situaciones de excepción, se tomarán en -­

cons lderación las evaluaciones t0cnica y económica, mismas que proporc io­

nan el apoyo necesaric para r-Psaltar aquellos aspectos del acuerdo de -­

traspaso tecnológico que resulten de relevante interés puro la empresa -

y el pals. 

En la evaluación legal los siguientes puntos son los más importantes: 
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1.- OBJETO JUR!DICO DEL CONTRATO: 

Al señalar el objeto contractual, nos estamos refiriendo a aquellas obli­

gaciones de ct~r, hacer o no hacer (articulo 1824 del COdlgo Civil}, esta­

blecidos en el contrato que confof"me a su naturaleza jurídica, determinan 

que un acuerdo sea objeto de in ser ipc ión ob 1 igator ia en el Reg istf"O Nac iQ. 

na1 de Transferencia de Tecno1ogia, conforme a1 articulo 2o. de la Ley de 

la Materia. 

En este caso, sólo los actos previstos en el cilado Art'lculo 2o., son in~ 

cr lb ib les, por lo que lil interpretación el precepto ser-á de carácter 1 i­

mitativo y en sentido estricto, no existiendo la obligación a los partk~ 

lar"es de inscc ibir a.que l lcs acuerdos que l""CSulten s imi laf"CS a los lis ta-­

dos, ni la obligación del Registro thcional de Transferencia de Tecnolo--

9 \a de inscribir los. 

Es por ello que el determinar e\ objeto contractual en la evaluoción, es 

un paso medular y fundamental del análisis, ya que conslderando e1 obje­

to del contrato, se aceptarán o rechazarán ciert3s cláusulas establecidas 

en el acuerdo o se requerirá la inc 1us ión de e h~rt3s cb ligaciones de la -

proveedora de la tecnologíd. 

También re su Ha muy importante determin?r ccrrectamente el c.bjeto con -­

tractu:J l de los acuerdos, y3 que de ccnformidad c0n el :;rt 'icul~ 156 de -

la Ley del Impuesto sobi·e la. Rcnt'::"l en c;u fracción!, l~s reg;;lí?s por el 

uso o goce lL">fl?paral de derechos de autor, la asistencia técni-:a o trans-
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ferencia úe: tecr.ol:.g~J, t.e,..drán llt"t-3 tas-i del 21%, rni<?ntr"a5 que las rega-

1,as por el uso o goce terr.001·al de patentes, certificados de invención,­

marcas, nombres come1·c ia les y pub l lc id ad 1 generarán un impuesto del 42t­

generár.dose una dFerenci,J consid<:.>rtibl€~ en el ingreso a. la federación de 

confcr"midad con el cbjeto contractu3l que al contrato le determine. 

Serán objeto de inserir,~ ién c·:nfonr1•2 31 artículo 20. todos l'JS convenios, 

contr?ilGS y dem35 acles qut: consten en docum<:?ntos que deban surtir efec-­

tcs en ·21 Ter-rhori0 N<1cic.n-J.l, rt:lativos a: 

A) Li cun..::t:si61; d~l •..::.~ 0 a•.1t0riz-'"1(ión de exolvt:::clón de marcas. 

B) La conces16n d·?l ü:·'J Jutor·iz::ici6n de explotación de patentes de 

\n;'-;;ncl·:n 0 dr- ::-.c~j:'"":!':: y d>:' los cet-tificados de invencién o de~ 

joras y de los c~rt HicJdos de invención. 

C) La cc·nc:~-isié:n d:: use o autor-lzdc.i6n de explotación de módulos y --

dibujos industr 13 les. 

O) La cesión de m>rcas. 

E) La cesión de p3tentes. 

F) La canees ión o a u ter lzac lóri de uso de nombres comercia les 

G} La transm l~- iór: de C'Jnoc imientos técn ~cos mediante planos, d iagra­

mas, modelos, instructivos, formulaciones, especificaciones; for­

m:;c i.ón y capac l tac ión de personal y otras moda 1 id.Jdes. 

H} L~ .A.slstencla Técnic'..l, en cutll4ui¿1~ furrnJ q:.:~ óst~ .;p preste. 

I} La prcvisün de ingenleri~ básico e d-2 Cc:J l~:-:. 

J) Servicios de operación y aCrn1nistracién de empresas. 
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K) Servicios de a?esoria. consultoría y supervislón, cuando se prei 

ten por personas flslcas o morales extranjeras o sus subsidiarias, 

independientemente de su dcmic i l io. 

L) La canees ión de derechos de autor que impliquen exp lo tac ión indu~ 

tria l; y 

M) Los pi-agramas de computación. 

Las excepciones a la inscripción de los contratos aqul citados, se encue!! 

tran u. el articula 3, de la Ley y en los artkulos 14 a 31 del Reglamen­

to de la propia Ley. 

2.- SEÑAL!Z1\C!ON, FUNDAMENTl\C!ON Y MOT!VAC!ON DE PRACTICAS RESTR!CTI­

Yfil..;_ 

Esta es la part-e central de la eva luac ión 1 ya que en e 113 se determina -

el por qué el contrato no podrti ser inscl"'ito, con fund-3.mentc en los ar-­

tkulos ?o., 150., y 16a., de la Ley sobre el Co~trol y Registro de la-­

Transferencia de Tecnolog1a y el Uso y Explotación de Patentes y Marcas, 

que establece las causales denegatorias de inscripción. 

A eff>cto d'? que las resolucio.,es ~mitida-.; ¡:'Jr 13 Direc-::i~, Ger.~r3l cum -­

plan Con los requis ltos Const ituc lana les de fundamentai: i6n y m'Jt ivac ión,­

contenidcs en el Artkulo 160., de nuestra Carta M::igna, en est:J p::irte de­

la evaluación, se tr:rnscribe la cl:lusula aue ccntiene la (·1US-31 d'? neg3tj, 



116 

va y posteriormente se fundamenta argumentando cómo es que 1a dispos i-­

ciófi contractual cuc en el supuesto de la Ley, señalando asimismo elº.!! 

mera 1 de 1 articulo en que se basa tanto de la Ley como de 1 Reglamento -

de 1J misma. 

Se co11s ideran causa les de negativa de in ser ipc ión: 

1.- Cuando el acuerdo se rija por leyes extranjeras (artículo lo.) 

2. - Cuando se p¿rm \la al proveedor regu lac o interven ir directa o -

índif':?Ctamenle en 1~ admlnistrac~én dt?i adquirente de la tecno­

logla (articu1o 150. fracción !). 

3. - CuandÓ se establezca la obligación o cargo de 1 adquirente de ce­

der o licenciar las innovaciones o mejoras que rea Hce a 1 otcr-­

gante sin que exista reciprocidad o beneficla en el intercambio 

de la información. (·Jrt kulo 150. fracción II). 

4.- Cuando se impongan límites a la investigación y desarcollo tec-­

nológico del adquirente. (articulo 150., fracciór. lll). 

5.- Cuando cxlsta 1a obligación de 5dquirtr equipo 1 herramientas, par 

tes o materias primas exclusivamente de un origen determinado 

ex lst iendo otras a lt~rn3t ivJ s de consumo en el mercado nacional .. 

o internac lona 1. (artículo 150. fr~cc i6n IV). 

6.- Cuando se prohiba 0 l~~~tc 1a exportación de los tdenes o servi-­

c ios producidos po,... e 1 Jdqu ir2nt2 de mane.,.. a contraria a 1os inte­

reses del país. {Artlculo 150. fracción V). 

7. - Cuando se prohiba e 1 uso de tecno logia comp 1ementar ias. (art lcu lo 

150. fracción V l ) . 
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8.- Cuando se establezca la obligación de vender a un cliente excl_l! 

sivo les bienes producidos por el adquirente, (articulo 150. -­

fracción VII). 

9. - Cuando se ob 1 iguc al receptor a ut i 1 izar en forma permanente, -

personal señalado por el proveedor de tecnologla, (articulo lSo. 

fracción VIII). 

10.- Cuando se limiten los volúmenes de producción o se impongan -­

pr~c ios de venta o reventa par-a la produce ión nac iona 1 o para -

las exportaciones del adquirente. (articulo lSo. fracción IX). 

11. - Cuando se ob 1 igue a 1 adquirente a celebrar contra tes de venta o 

representac i6n exclusiva con el proveedor de te e no log'a, a menos 

Que se trate de exportacio6n y se demuestre que el pr0veedor -­

cuenta con mecanismos adecuadas de distribución. (ar-t 'culo lSo. 

frac e ión X). 

12. - Cuando se ob 1 igue a 1 adquirente a guardar en secreto la infor- -

mación técnica suministrada por- el µn.>veeJ01', más allij, de los -

términos de vigencia del propio acuer·d0. (articulo 150. frac -­

ción XI). 

13.- Cuando no se establezca en forma expresa que el proveedor asumj_ 

rá 1a responsabilidad, en caso de que se inv3dan Derechos de -

Propiedad Industrial de Terceros. (articulo lSo. fracción XII). 
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14.- Cuando el proveedor n~ garantice la ca 1 idad y resultados de la 

tecnologia contratoda (articulo 150. fracción Xlll). 

15.- Cuando el objeto del acuerdo sea 1a transferencia de tecnolog4a 

proveniente del exterior y que éstll s~ encuentre disponible en­

el pa1s. (articulo 160. fracción!). 

16.- Cuando lu controprc-staci6n no gu,3rde relación con la tecnología 

adqu ir id·1 e e c;n s t 1 t uya un grav:.lrnen i njus t if icado o excesivo -

par.J 1J empresa. .:;.dquirP.'i!".'2. (artkula 160. fr-acci·jn Il ). 

17.- Cuando se est~blezcan ténnin'JS excesivss de v1gencia que en ni}]_ 

gún ca.so podrdn exceder de diez ( 10) años obligatol"ios para el 

adqufrente. (art~ci.ilo 160. fracción !!!); 

18.- Cuando se scmeta J. Tribuna l':?s Extranjeros el conocimiento o la -

resolución de los juicios, se admitirá e1 Arbllraje Intern(!Cio-­

na l Pr lvada, s lemp!"e que sustant ivamente se aplique la Ley Mex i­

cana a la controversia. {artículo 160. íracción IV). 

En les art\culos del 41 al 67 del Reglamento de la Ley sobre el Control y 

Registro de 1a Transfere11cia de Tccnolo9í3 y el Uso y Explotación de Pa-­

tentes y M3rcas 1 encontramo5 las disocsiciones especificas que nos señalan 

los caso-:. en que se tipifica o no. cada una de las causales de negativa -

de inscripc i611, herrami~nts trascendo::nta l o ara la rea 1 izac ión de la ev3-­

luac i6n, ya que sirve como marca p3ra la '3Pli.cación correcta de la Ley 1 -
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seíla landa tanto las excepciones como disposiciones contractuales espec 1-

ficas que tlpificar<ln cierta causal de negativa. 

En el caso de los Oictamenes Previos, después de fundar y motivar las ca!:!_ 

sales de negativa, se emlten las f"eco!T!endaciones pertinentes señalando -

aquello que deber<\ suprimirse o modificarse a efecto que de hacerlo asl­

se otorgar<\ la inscripción del acuerdo de voluntades. 

3.- VIOLACIONES A OTRAS LEYES: 

En este punto se establece.-<\ principalmente si en alguna disposición del 

acuerdo se contraviene la Ley del Impuesto sobre la Renta, la Const itu-­

ción, etc., fundando y motivando tal violación. 

4.- COMENTARIOS Y OPINION: 

Este rublo contendré comentarios que resulten pertinentes para el Depar­

tamento del Registro Nacional de Transferencia de Tecnolog1a, a efecto -

de que los tome en consideración al momento de emitir el of le io de pro-­

cedenc ia, la constancia o el oficio de negativa. 

Dentro de es te punto, se seña lar<\ la l imitación a la vigencia del contr~ 

to, en el caso de que as1 lo amerite. 

Se podrá requerir en este apartado también, se remitan las marcas, pate!! 

tes y su fecha legal a licencias en el supuesto de que no se contengan en 

el cuerpo del contrato. 
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5. - CONCLUS!ON: 

Se establece en forma expresa que no procede o que s l procede 1a inscrig 

ción o bien se emite Dictamen Prevlo Negativo o Positivo. 

Cuando no procede la lnscripclón o el Dictamen Previo es Negativo, es-­

porque el acto, convenlo o contrato en su clausulado contiene vlo1acio-­

nes a la Ley sobre el Control y Reglslro de la Transferencia de Tecnolo-

9 \a y el uso y Exp latae ión de Patentes y Marcas y cuando sí procede o el 

Diclarnen Previo es posit lvo en cuando en el acto, convenio o contrato no 

contempla contravenciones a la Ley sobre el Control y Registro de la -­

Transferencia.de Tecnolog\a y el Uso y Explotación de Patentes y Marcas. 

EVALUAC!ON TECN!CA.- En el proceso de transferencia de tecnolog\a, se m!!_ 

niflestan aspectos de distlnta \ndole que juegan un papel importante en­

las cond\clones bajo las cuales se realiza el traspaso. Estos aspectos­

t ienen caracterlst icas fundamentalmente de tipo económico y técn ice. 

La evaluación técnica tiene entonces como objetlvo el determinar los as­

pectos cua lltat ivos de la lE-<:nc lcg~il quQ s.~ adquiPrl'.'; su ubicación den-­

tro del estado del arte nacional e 1nternac~an31; y su adecuación a los­

requerimientos de la planta productiva nacional. 

Los criterios en los cuales se sustenta la evaluación técnica dependen,­

por una parte, de la caracteriza e ión y el a lcancc de la tecno lag la tran2_ 

ferida, as\ como de cada uno de los dÍferentes elementos que constituyen 

el paquete tecnológico ofrecido por e 1 otorgante. 
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Por otra parte, depende de par~metros tales como: 

Complejidad de la tecno log la a transferir 

La infraestructura tecnológica tanto del otorgante como del re­

ceptor. 

E.1 nivel de expefiencia previa de ambos relativo a la operación 

de la tecnologla objeto del contrato. 

El estado del arte nacional e internacional en relacién con los 

productos objeto del contra to. 

El proceso de evaluación se realiza a través de las siguientes activida­

des: 

l.- Ubicar a la tecnologla en el sector o rama industrial a la que per­

tenece, conforme '3 las actividades priorltarias que establecen las po1'­

ticas y planes nacionales. 

2. - Ubicar la tecno log la por sus caracter l s t icas de ap 1 icdc lón, proceso 

producto, operación, maquinaria y equipo. 

3.- Analizar 1a .;implltud y modalidad del suministre :ecr.o1óglco, de -­

acuerdo al alcance del contrato, esto es conforme al artlculc 2o. de la­

Ley y las formas que adoptan e 1 traspaso tecnológico considerando el tipo 

de información y la frecuencia del suministro. 
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4.- Analizar la complejidad de la tecnología, la cual se realiza dos 

niveles: 

La genel"ación y la aplicación, desde el punto de vista de su genel"ación, 

se consideran a los recur"sos humanos, ecor.ómicos y materiales, destina­

dos y necesarios pura su desarrollo y, desde el punto de vista de su 

ap 1 lcac i6n, los recursos que debe tener e 1 receptor para su exp lo tac i6n. 

5.- Analizar y comparar la tecnología contratada en el ~mbito nacional 

e internacional, considerando aspectos tales cerno: empresas líderes, -­

tendencias tecnológicas, antiguedad en la explotación de la tecnolog,a, 

etc. 

6.- Analizar a la empresa otorgaote en los siguientes puntos: 

Inicio de operaciones, nivel tecnológica con respecto a las empresas lí­

deres, gasto en invest igac i6n y desarrollo, contra tac iones ante!" iores, -

otras 1 icenc ias concedidas, patentes generadas, etc. 

7.- Efectuar un antilisis similar para la empresa receptora. 

8.- Finalmente, se iJt:nLH1cJ ~l ~!1".p?rt0 que la tecnología contratada -

t lene, usando los s igu lentes par)r:i~!.!"OS; 

Al interior de la empresa: 

Novedad de la te e no lag ia. 

Product iv idao 



Costos 

Calidad 

Integración nac lona l 

En la planta productiva nacional: 

Destino de la tecnolog1a (según rama de act ivi­

dad). 

Sus t Huye importa e iones. 

Consume materias primas Y/O componentes nacion~ 

les. 

Genera competitividad 

Crea exportaciones 

Genera empleos 

Ahorra energético. 

Una vez realizada la evaluación, se pueden emitir tres tipcs de conclu-­

sión: 

A) POSITIVA 

B) POS!TIV!t SUJETA A COMPROMISO 

C) NEGATIVA. 

EVALUAC!ON ECONOMJCA 

La Evaluación económlca de los convenios de transferenci:i de tecnología, 

comprende dos grandes 3partados: E 1 análisis micrr;económicc y el an3 lj_ 

sis macroeconómico. 
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E 1 aná 1 is is microecon6mico nos aporta elementos útiles para tener un co­

noc lmienta previo de la empresa receptora, además del lugar que ocupa -­

dentr-o del contexto industrlal mexkano. Por ende, se indican los si-­

guientes pasos a seguir: 

1. - Ca rae ter lzac l6n económica. En este punto se cons lderan aspectos co­

mo: madurez e integrac i6n empresaria 1, de acuerdo a la ant iguedad de la­

empresa y experiencia en e 1 producto; de acuerdo a su tamaño; de acuerdo 

a sus ventas netas y al persona 1 ocupado; y el esquema dec is ion al de la­

empresa, el cuol está determinado por la participación de Inversión Ex-­

tranjera Directa y dQl tecnologista en el capital social de lo receptora. 

Asimismo, se analiza la importancla de la celebración del contrato para -

e 1 desempeño de la empresa en relación a las expectativas de desarro 1 lo-­

de la empresa en base a las ventas netas to ta les del producto contractual, 

utilidades netas del producto contractual y la capoc idad de produce ión t2 

ta 1 y de 1 producto. 

Los ind lcadores resultantes nos. aux i l lan en e 1 registro del comportamien­

to de la tasa. de cree imlentu en C3:da uno de los. rubros anal izados. Es to­

es con la finalidad de constatar· si r,;il factor tecnológica ha tenldo una-.­

significaclón económica relevante que deriva necesariamente en la produc­

t lvidad tata l de la empresa adquirente. 

Tamb lén se toman en cuenta el grado de part ic ipac ión en e 1 mercado nac io­

na l, integración industrial, nivel de lnvt!rslón involucrada en el proyecto. 
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2. - Aná 1 is is F inane iero. En este reng 16n se ut i 1 izan parámetros finan­

cieros referentes a la rentab i 1 idad de la invers i6n solvencia, es tab i 1 i­

dad y apalancamiento. Estos parámetros nos proporcionan indi\::adores que 

coadyuvan a caracterizar a la empresa en estudio y nos pl""Opoi-cionan la-­

informac i6n referente a la fortaleza económica de: la empresa l""eceptora -

ana 1 izada. 

3.- Impacto Financiero de las Oligaciones Contractuales. Se procede a­

ca lcular est imat ivamente en va lar presente, e 1 benef ic ~o económico que -

se desea obtener por la tecnología a transferir, ya se trate de contra-­

prestación en pagos cont1nuos o sobre pagos fijos. 

4. - Capacidad y Potencia 1 idad de la Empresa Otorgante. En es te rubro -

se posiciona a la otorgante en el contextc internacional en l""elación a 

sus ventas netas y a 1 porcentaje a sus gastos en investigación y desal""rC­

llo. 

La evaluación macroeconóm ica tiene maycr relevancia para oc"efi,.ar 'J. l""echa­

zar un acuerdo de esta naturaleza, desde el punto de vist.:l económico. Es 

to se justifica en la medida en que la opera e ión de la receptora impacta, 

de manera positiva o negativa, a la planta industrla1 y, en car1secuencia­

a l sis tema económico en su conjunto. Los pars0s a segufr se detallan a -­

cent inuac ión: 

l.- Se lleva 5 caba la importancia y caractei-ización ds la rama de acue!._ 

do a: su s ituac lón, su impacto de 1 producto contractua 1; y su impacto en 

otras ram,3s. 
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2.- Determinación de las caracter\sticas del mercado; es decir, se e -

numeran los principales factores que influyen en la demanda de un pro-­

duc to; grado de sa ti sf acción y el cree imiento ( h is t6r ice y esperado). 

3.- Igualmente, se establecen las caracterlst icas de la oferta por el­

t ipo o grado de competenc 1a que preva lec e entre las empresas competido-­

ras de la receptora, para lo cual se recurre a la estimación de 1 cree i-­

miento (histórico y esperado) del producto cont1·actual y productos simi­

lares; la capacidad utilizada y esperada; y el mercado tecnológico, don­

de se establecen compara e iones entre empresas compet idora.s con res pee to­

a 1 porcentaje de rega llas pagado por cada una de ellas. 

4.- Se determina el irnp:tcto del ccntrato en la economí5 nacional, prin­

cipalmente de acuerdo a los siguientes parámetros. 

Expectativas de des arra llo en relación a 1 va lumen de produce ión, ven­

ta y utilidades es igt1al o mayor a las obtenidas por las empresas competj 

doras. 

Proporción en la utiliza e ión de insumos nac lona les. 

- Saldo resultante en la relación expcrtac iones-pagos por transferencia 

de tecno lag la. 

- Efecto en el presupuesto de divisas del pals y de la empresa. 

Efecto de los pagos sobre la balanza de pagos del pa1s. 

Sustitución de importaciones. 

- Contr ibuc lón al incremento de 1 n ive 1 de empleo. 
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Ei porcentaje de regal\a en relación al promedio existente en el mer-

cado nac iona 1. 

·6 .. - CONCLUS!ON: Oesrués de haber recabado toda la información necesaria­

para el an~lisis respectivo, se procede a emitir la conclusión de la eva­

luación económica, la cu-1 l puede ser: 

Pos iL iva 

Positiva sujeta a compromisos 

Negativa. 

3.3. CRIH.RIOS PARA LA OETERMINl\CION OE COMRPDMISOS EN LOS CONTRATOS DE 

TRANSFERENCIA DE TECNOLOGIA 

En primer lugar seña bremos que no todos los contrato~ surnel ldos a registro 

de actE·rdJ .::: l art 'cu lo segur ido de la Ley sob~~E 2 l Contra 1 y Registro de 

1ransferen: 1a d<:> Tecr10 logia~ están sujetos a ccmrpoinisos yn que existe una­

discrirnindc ión c:n cuanto a algunos contfatos que no sen trascendentes, de -

tal sucrtf' que se e<;Libh:·cen criterios pJr:l definir' cuiles contr3tos queda-

rán ex~:ntos de comfWOmiso ;_ 

las condicione:. c .. ~ntr:H·t11:: 1e: .. En cstt· serit idu, los acuerd ... 1s eximidos de -

cv:noror11lso~ SOfi \::::; si911irs,t.e+;: 

Celebrsdos en términos gratuitos. En virtud de que si bien existen obll 

g:i.ciones y derechos, el establee imiento de un compromiso podría desalen­

tar la negociación y se obstaculizarla la sana transferencia de tecnolo­

gía. 

Cesiones de ma1·cas o patentes. Debido a que se trata de una operación -

donde los derechos y ob 1 igac iones se suceden en un lapso de tiempo muy -

reducido o instantáneo. 

Cclcbr:::ida cntY"e extri1fljeros. Porque generalmente se refiere a cesiones 

de der~chos de propiedad industrial o convenios de cesión de derechos -

y ob 1 igac iones de un contrato previamente ce lebrada. 
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Cuando la receptora opera bajo el régimen de maqu1ladora. En virtud 

de que no se tiene un efectivo flujo tecnológico. 

Contr-atos de nombre comercial. Por tratarse de acuerdos que no inv.Q_ 

lucran ninguna transferencia de tecnolog1a y generalmente la licen-­

cia se otorga en términos gratuitos. 

Contratos de ingen leda bAs ica y/o de de ta lle. Estos acuerdos imp 11-

can generalmente la contratación de trabajos o servicios técnicos e~ 

pécificos diferentes a las operaciones propias del receptor, que se­

rea 1 izan en per 'odas muy variables, norma lment.e cortos y que depen· -

den d. 1 a lCance de los trabajos. 

Contratos de servicios administrativos. Por tratarse de acuerdos en 

los cuales únicamente se busca utilizar la capacidad tanto en recur­

sos materiales como humanos del oferente, adem~s de que estos servi­

cios no implican técnicas de 1 alcance de 1 receptor. 

Contratos de asesor\a, consultada y supervisión. En este tipo de -

contratos se adquieren servicios técnicos para cubrir necesidades €2._ 

oec,ficas y ocasiona les, su duración es por periodos cortos y que 

generalmente dichos servicios técnicos no están incluidos dentro del 

objeto social de 1 receptor. 

Contratas de distribución de program:;;s de cómputo. Unicamente se trE. 

ta de un acuerdo mediante el cual se conceden representaciones para­

la comerc 1a lizac ión de software. 



Los criterios adoptados para la concertación de compromisos tanto de ti­

po técnico ,orno de tipo económico, se apoyan en la aplicación de gulas -

me todo 16g icas que permiten al evaluador ir aprox im~ndose en forma gradual 

a la definición del o los compromisos adecuados para cada contrato. Es­

tas gu\as metodológicas se encuentran estructuradas en base a matrices -

de desagregac i6n. 

Para el caso de los compromisos de \ndole técnica, se ha establecido una 

primera matriz de desagregación(/>ffl'lJICE l) donde se conjugan diferentes 

parámetros. Paf un lado, en el eje horizontal se considera la infraes-­

tructura tecnológica de 1 receptor adoptando diferentes alternativas que­

van desde la nula, h3sta aquellas empresas que cuentan con buen nivel -­

de asimilación de tecnolog\a y realizan actividades de investigación y -

desarrollo. Por otra parte, en el eje vert leal se tiene la experiencia­

prev ia de 1 receptor, considerándose, como en e 1 ca so anterior 1 d iferen-­

tes alternativas o niveles, los que van desde la nula hasta una alta ex­

periencia en la operac i6n de la tecno log \a bajo an~ 1 is is. 

Una vez definida la matriz, se establecen las diferentes interrelaciones 

entre los parámetros mene ionados, donde se incluyan una o más de las se­

is alternativas de compromiso técnico. las que previamente han sido num§_ 

radas para la fácil identificac\ón dentro de la rr.Jtriz, ccrrespondiéndo­

le el No.1.-Al Compromiso de Asimilación Tecnológica, z, Al Desarrollo­

Tecno 16g ico de Proveedores , 3 .- Invest igac i6n y Desarrollo Tecnológico, 

4.- Aseguramiento de Calidad, 5.- Uso eficiente de energ\a y ó.- Hiele!! 

cia y Productividad. 
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En un segundo nivel de desagregación segun se aprecia en el Jll'ENJ!CE ?. se 

incorporan otros parámetros. As\, por un lado, en el eje horizontal, se 

considera por separado la inversión extranjera directa minoritaria o O,!! 

la y mayoritaria, as\ como el grado de desarrollo de la tecnolog\a, CO!! 

siderándose tres niveles: embriónica, cree imiento y madura, según se 

definen caracter-íst icas de cada tipo en el AP801CE 3. Por otra parte, en 

el eje vertical, se encuentra el compromiso o combinaciones de alterna­

tivas de comrpomisos obtenidos por d iscr iminac ión de la rnatr iz anterior. 

Ante una situación donde existe una nula o m1norit·3.ria participación de 

inversión extranjera directa, las a ce iones a concertar deberán ser en una 

prlmera instancia, la de asimilación de tecnología, mientras que en una-

empi·esa con inversión extranjera directa mayor itar la, se requiere ir más 

all.3; esto es, no sólo que la empresa detente la tecno"1og'a adquirida, -

sino que la diseminé o que contribuya a la innovación y al desarrollo -­

tecnológico del país, de ahí qlle los comprcmisos para este tipo de empr§_ 

sas, contemplan trabajos de desarrollo tecnológico de proveedores y de -

investigación y desarro 1 lo. 

Para establecer" compromisos de carácter económico, .e consideran los si-

guientes aspectos: 

A) Tamaño de empresa: 

De acuerdo a la c las if icac ión de la Dirección General de la Pequeña 

y Mediana Industria: 

Pequeña 

Mediana 
Grande 



B) l nvers ión Extranjera en e 1 cap ita 1 socia 1 de la receptora: 

Nula 

Minoritaria 

Mayoritaria 
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C) De acuerdo a 1 sector industria 1, que corresponde a la c las if icac ión 

del Programa Nacional de Fomento Industrial y COmercio Exterior, 

1984-1988. Pffill!a: 4. 

Sustitutivo de importaciones o endógeno en 1990 

Sustitutivo de importaciones o endógeno en 1984 que se tornará en 

exportador en 1990. 

Exportador en 1990 

As imismo1 se toman en cuenta otros parámetros que coadyuvan a reforzar la 

toma de decisiones relativa a la formulación de concertaciones de carác­

ter económico, ta les como: 

Nivel de exportación promedio de las empresas mexicanas ubicadas en 

la rama de actividad económica en que se inscribe el producto obje­

to del contrato (actual potencial). A mayor nivel de exportación -

se ¡...:ra~urJ.rá ~btcncr un mayor n lve 1 de compromiso. 

Existencia de una demanda especHica por el producto contractual en 

el mercado potencia 1 (actua 1 y potencia 1), A mayor demanda, mayor nj_ 

ve1 de compromi5o. 
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Existencia, magnitud y expectativas de una demanda insatisfecha por 

e 1 producto contractua 1 en e 1 mercado interno. A mayor demanda in· 

satisfecha, menor n ive 1 de compromiso. 

Contratos que impliquen la explotación de Derechos de Autor o L ice!'. 

cia de Marca no vinculado con Asistencia Técnica. Alto nivel de -­

compromiso. 

Comportamiento histórico de exportnc iones de 1 receptor. Si la ten-­

denc ia es positiva, mayor nivel de compromiso. 

Cuando ya se ha considerado todo el conjunto de factores que pueden 

influir en la determinación de compromisos econémicos, se procede -­

a establecer el más adecuado. De esta forma, los elementos analiza­

dos pueden confluir en tres tipos de concertación económica. 

1. - Programa de Exportaciones. 

Se establece un Programa de Exportaciones, cuando: 

A) El tamaño de la empresa es mediana o grande. 

Existe participación minoritaria o mayoritaria en el capital so­

cial de la receptora. 

Pertenece a 1 sector sustantivo de importaciones o endógeno en --

1990, o sustitutivo de importaciones o endógeno en 1984 que se -

tornará en exportador en 199D. 



B) El tamaño de la receptora es pequeña, mediana y grande, 

Es indiferente la existencia de inversión extranjera directa en 

el capital social de la receptora. 

Pertenece a los sectores: sustitutivo de impar tac iones o endógeno 

en 1984 que se tornar~ en exportador en 1990, o exportador en -

1984. 

2. - Compensa e ión de Pagos por Tecno lag 1a. 

Se decide concertar una acción de este tipo cuando se cumplen las si 

guientes premisas: 

La licenciataria es Mediana o Grande. 

La estructura del capital social de la receptora no tiene rele-­

vanc ia. 

El producto contractua 1 pertenece a los sectores sust itut \va de 

impar tac iones o endógeno en 1984 que se tornar~ en exportador en 

1990, o exportador en 1984. 

3.- Presupuesto Favorable de Divisas 

Este compromiso se establece cuando: 

El tamaño de la receptora es Mediana y Grande. 

La Inversión Extranjera directa participa en el capital social -

de- la receptora en forma mayoritaria o minoritaria. 
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El producto contractual pertenece a los sectores sustitutivo de 

importaciones o endógeno en 1984 que se tornará en exportador en 

1990, o exportador en 1984. 

Se hacen combinaciones de dos compromisos económicos en el caso 

de que la empresa sea Mediana o Grande; la inversión extranjera 

directa sea minorltaria o mayoritaria y el producto contractual 

pertenezca a los sectores sustitutivo de importaciones o end6-­

geno en 1984 que se tornará en exportador en 1990, o exportador 

en 1984. 

La empresa es grande; existe part ic lpac ión mayoritaria en e 1 ca­

pital social de la receptora y pertenece al sector sustitutivo -

de importaciones o endógeno en 1984 que se tornará en ex por tac Í!e 

nes en 1990. 



C A P 1 T U L O lV 

COMPROMISOS 
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4.1 CONCEPTO DE COMPROM!SO Y SU NATURALEZA JURIDICA 

En ejercicio de las atcibuciones contenidas en la Ley sobre el Co11tro1 y 

Reg \stro de la Transferencia de Tecno logia y e 1 Uso y Exp lotac i6n de Pa-

tentes y Marcas que en este capHulc analizaremos; la Dirección General-

de Transferencia de Tecno log \a cuenta con plenas facultades para concer-

tar co!T\}romisos de carácter técnico y/o económlco, con las empresas con-

tratantes de tecnologla, compromisos que se derivan de los criterios que 

fueron señalados en el cao\tulo anterior de este trabajo, es por eso que 

para efectos de esta tesis, sur-ge la necesidad de defln'r e ídentificar­

qué <;e ent lende por compromisos. 

En la acepción de la Real Academia de la Lengua Española, compromiso es-

11 ob 1 igac lón contra ida, palabra dada' fe empe1lada n. { 69) . 

Par;:,; efectos de este trabajo la definkión de comoromisos que utl1izare­

mos es la obligación contraida en form'.1 cxp··es::i por e1 adquír-ente de tef_ 

nolog\a par"a efectuar un hacer de carde.ter t~cnlco y/o cconómlco en ben~ 

ficio de éste y del pa\s. 

Une, vez c<::t.Jb1~i::-ldo aué se entiende por compromisos señalaremos sus pri!! 

e ipa les caracter,st kas y en qué forma oper3 en la pr~ct ica. 

( 69 ) Oicc1crario de la Lerg..ia Esoaib h. Ed. Espasa Ca lpe. 193. Ed. MJd-id. 191\J. 

pág. ni 
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El compromiso es un acto administrativo toda vez que 11 ex is te una manife2_ 

tación externa de voluntad, que expresa una decisión de una autoridad ag 

ministrat iva competente, en ejercicio de la potestad púb l ica"(70). 

Para apoyar lo anterior comentaré los elementos del acto administrativo: 

sujeto, voluntad, objelo, motivo, finalidad y forma, elementos contenldos 

en los compromisos concertados por la Dirección General de Transferencia-

de Tecnolog1a. 

SUJETO 

El sujeto activo creador del acto administrativo que emite el oficio que 

contiene los compromisos es la Secretar'ª de Comerc \o y Fomento Indus --

trial, a través de la Dirección General de Transferencia de Tecnolog1a. 

El sujeto pasivo es la empresa adquirente de tecnologla <0n virtud que és­

te se compromete a efectuar un programa de ca rae ter técnico y/o económico. 

Manifestación externa de la voluntad administrativa. 

La voluntad exteriorizada de la Dirección Genera 1 de Transferencia de Tef_ 

no log1a generadora de 1 acto administrativo se efectúa en forma espontánea 

libre sin vicios, error, dolo, violencia y de confcrmidad con lo estable­

cido por la Ley sobre el Control y Registro de la Transferencia de Tecno­

logía y el Uso y Explotación de Patentes y Marcas. 

(70) MigEl Jlcosta Rarero. Teorla G?reral de ~tp tdninistratjvc, 4J. Edición. Edit. 
Poma. S.A., ~l2xico BSl. Pág. 356 y 35~ 
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Objeto o contenido del acto administrativo. 

El acto administrativo que contiene los compromisos, el objeto es la obli­

gación a cargo del receptor de la tecnología para que este presente cumpla 

y se apruebe a satisfacción de la Dirección General de Transferencia de -­

Tecno logia, Programus de carácter t~cn ico y/o económico. 

De lo anterior se desprende que el objeto está determinado, posible física 

y jurldicamente, lícito y realizado dentro de las facultades otorgadas por 

la Ley sobre el Contrnl y Registro de la Transferencia de Tecnología y el­

Uso y Exo latae ión de Patentes y Marcas. 

Forma de los actos administrativos. 

"La forma constituye un elemento externo que biene a integrar el acto ad-­

ministrativo. En ella quedan comprendidos todos los requ·isHos de cartic-­

ter extrínseco que la Ley señala como necesarios para la expresión de la -

voluntad que genera la decisión administrativa 11
• (71). 

El acto administrativo que contiene los compromisos de los contratos de 

Transferencia ae Tecnología se manii iesta en forma escrita a través de un­

of ic io que establece que el contrato presentado oara su aprobación e ins-­

cripc ión ante el Registro Nacional de Transferencia·de Tecnolog1a esta 

sujeto a la aceptación "expresa" de la empresa licenciataria de tecnolo--

(71) G3bim Fraryi.D?recm A'.ininistrativo. Edición Edil. Pcrrúa. S.A. ~ico 1968. plg. 299. 
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gia para que ésta presente cumpla y se apruebe a satisfacción de la De-­

pendencia de 1 Ejecutivo Federal anteriormente mene ionada 1 programas de -

carácter técnico y/o economicos. 

Lo anterior representa a los particulares una garanUa de regularidad -

en la actuación administrativa. 

MOTIVO. 

El motivo o la mot ivaci6n del acto administrativo es el antecedente de -­

hecho o de derecho que provoca y funda su realización. 

El motivo que da origen a los compromisos se estipulan e los oficios que 

emite la Dirección General de Transferencia de Tecnologla motivos que de­

penden de las caracterlst icas de la empresa licenc iataria y del tipo de -

comprom l sos. 

F INAL!DAO. 

El fin que se pretende alcanzar en los compromisos técnicos y/o económi-­

cos depende de las caracter1sticas propias de la empresa licenciataria de 

tecnologia y del tipo de compromisos. 

Para tener mejor claridad de los elementos del acto administrativo que - • 

cont íene los ccmprcmisos comentaré cómo aparecen los mismos en la práct i -­

ca. 
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En e 1 capitulo anterior es tab lec irnos qué contra tos presentados ante la 

Dirección General de Transferencia de Tecnología para su aprobación e in~ 

cripción en el Registro Nacional de Transferencia de Tecnolog'a est~n su­

jetos a la pr-esentac ión de programas técnicos y/o eccnóm kos. 

Una vez determinado que el contrato cumple con lo dispuesto por la Ley -

sobre el Control y Registro de la Transferencia de Tecnolog\a y el Uso y­

Exp latae i6n de Patentes y Marcas y declarada procedente su in ser ipc i6n, -

la O\recci6n General de Transferencia de Tecnolog\a emite un oficio l\PEN­

OICE 5 en donde adem~s de seña lar lo anterior se establecen los compro-­

misas de car~cter técnico y/o económicos a los que va a quedar sujeta la 

inscripción del contrato otorgando así mismo un plazo de 15 d'as hébiles­

para que la empresa {sujeto pasivo) manifieste: l) En forma expresa su -

aceptación para llevar 3 cabo dkhcs comoromisos 2) En caso contrario la­

que a su derecho ccnvenga. 

En el primer caso, es declr si 1a empresa comprometida manifiesta su acep­

tación de presentar a satisfacc10n de 111 Ofrección Ger,cr-al de Transferen-­

c la de Tecnolog'a el comoromiso a que quedó sujeta la inscripción de su 

contl"ato, la Autoridad toma nata de diCh5 aceptación, remite un oficio 

APENOlCE 6, y la constancia de inscripción concediendo un nuevo plazo para 

dar cump 1 irniento a 1 program3 establecido. 

En el segundo caso. la empresa puea~ inte1·paner el recursc administrativo­

de reconsideración, con fundamento en el art ~culo 130. de la Ley sobr"e el 

Control y Registro de la Tran5ferencia de Tecnolog\a y el Uso y Explota-­

ción de Fatenlt-s y 1·1
1'.:it'L.OS y¿:~ ort~.:i..;l:. 38 de1 regla.mento de la misma. 
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4. 2 FUNDAMENTO LEGAL DE LOS COMPROMl SOS 

En e 1 primer cap \tu lo seña lamas que uno de los cambios mas importantes de 

la Ley sobre el Control y Registro de la Transferencia de Tecnolog\a y 

el Uso y Explotación de Patentes y Marcas era el articulo 9o. ya que este 

extiende su ámbito de competencia no sólo a la revisión de los contratos, 

sino además hace factible que la Autoridad aplicadera de la Ley puede fi­

jar pol\ticas de regulación para la Transferencia de Tecnologla y promo-­

ver e1 desorrollo tecnológic0 .ni'iciona1 a través de d'iversos mecanismos y­

comprom lsos que resultan aplicables, de acuerdo a los sectores y act iv id~ 

des que los diversos planes y programas del Gobierno Federal han conside­

rado como prioritarios. 

Los criterios y mecanismos previstos en la Ley sobre el Control y Registro 

de la Transferencia de Tecno logia y el Uso y Exp lo tac ión de Patentes y Mar_ 

cas, para el logro de las pol\ticas en materia de Transferencia de Tecno-­

logla están contenidos en el art \culo 9o. que a la letra dice: 

ARTICULO 9o.- Con relación a la presente ley, la Secretaría d~ Comercio -

Y Fomento l ndus tria 1 tendrá las siguientes facultades; 

FRACC!ON !.- Resolver en los t~rminos de esta Ley sobre las condicio­

nes en que deba admitirse o den¿gacse la lnscr-ipc:iór. di? los actos, co!!_ 

ven los o contf'atos que le sean presentados; 
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FRACCION 11.- Fijar las políticas conforme a las cuales deba regularse 

o admitirse la transferencia de tecnología en la República Mexicana de 

acuerdo con los siguientes criterios, 

A) Or1entar adecuadamente la selección tecnológica 

B) Determinar los nmites m3ximns de pago de acuerdo con el p!"'ecio 

menor de las alternativas disponibles a nivel mundial conforme-­

a los intereses de Méx leo. 

C) Incrementar y diversificar la producción en bienes y actividades 

prioritarias. 

D) Promover el proceso de asim~hción y adaptación de la tecnolog1a­

adquirida. 

E) Comper.·sar p3gcs 1 3 través de exportaciones y/o sustitución de im­

portaciones. 

F) Or kntar contr~ctua lmente la investigación y desarrollo tecno 169.2_ 

co. 

G) Propiciar la adquisición de tecnc.log~d innovadora. 

H) Promover la reor ientac ión progresiva de la demanda tecnológica h2_ 

e ia fuentes internas y fcmentar la tecno logfo nac iona 1. 

FRACCION 111.- Establecer los mecJnismcs adecuados para la correcta -

evaluación de los actos, convenios o contratos que conozca, pudiendo -

al efecto requerir la infonnJc ión que cst ime necesaria; 

FRACCION IV.- Promover el desarrollo tecnológico nacional a trav~s de­

mecanismos de po1'tica indust1·ial. 
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FRACC!ON v.- Cancelar la inscripción de los actos, convenios o con-­

tratos a que se refiere el art 1culo segundo cuando se modifiquen o al 

teren contrariando lo dispuesto en esta Ley; 

FRACC!ON VI.- Verificar en cualquier tiempo el cumplimiento de lo -­

dispuesto en esta Ley .. 

De lo anterior se concluye y de acuerdo con las facultades previstas en 

las fracciones y 11 dei art1culo que se comenta, el Registro Nacional 

de Transferencia de Tecnología, L 1ene plenas facultades para establecer 

comprom\sos concertados de car.;cter técnico o económico mismo que a con-­

t inuac ión se señalan: 

TECtHCOS. 

Asimilación de tecnolog\a 

Desarrollo tecnológico de proveedores 

Invest igac16n y desorrollo tecnológico 

Aseguramiento de ca 1 idad 

Uso ef le iente de cr.crg1a 

Eficiencia y productividad 

ECONOM!COS. 

Exportaciones 

Compensación de pagos por tecno log1a 

Presupueste favorable de divisas 
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4. 3 T1 POS DE COMPROM 1 SOS. 

COMPROMISOS DE TIPO TECNICO 

AS!M!LAC!ON DE TECNOLOGJA. 

La asimilación de tecnolog1a es un proceso de aprovechamiento racional y -

s\stemat\co del conocimiento, por el cual, el que tlene una tecnologla pr9. 

fundiza en su conocimiento incrementando el av11nce en la curva del aprendJ. 

za je respecto a 1 tiempo. 

En este sentid?, el compromiso de Asimilación de Tecnolog'a consiste en -­

iniciar a la empresa receptor3 de la tecnología en un llamado proceso de -

gestión tecnológica, fase necesaria si se deseJ legrar una autonorn'a tec-­

nológica. Su finalidad principal radica en garantizar el aprendizaje de -

la tecnolog'a a nivel empresJ p3ra. tr:isccnder 31 ámbito meramente 1ndivi-­

dual, siendo parte importante de este proceso la difusión de la informa -­

ción a los niveles gerenciales y operativc, as' como un eficiente contr-ol­

de la misma. 

DESARROLLO TEG;GLOGICO DE PROVEEDORES 

Este compromiso obliga a la empresa comprometida a proceder, en forma -­

gratuita a recopilar, general y suministrar a sus proveedores la informa­

ción y asistencia técnica que les permita. proµo1·cionarle mJtcrias primas, 

insumos intermedios, partes y refacciones de ma.qu inar ia y servicios di ve!:. 

sos en mejores condiciones de calidad, precie y servicio, el proveedor --
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es visto corno paf"te \ntegrante e importante de la empresa y?J. que en la me­

dida en que cumpla eficientemente con sus entregas, tanto en calidad, ore­

c io y tiempos de entrega, permitira' a su cliente efectuar con mayor previ­

sión su planeac.i6n de manfuactura y en consecuencia de venta, eliminando -

costosos inverital"ios, tanto de mater\a prima como de producto terminado. 

En ed\ción a lo anteriormente expuesto, la importancia de este compromiso -

radica en que se establece, pl"'eferentemente a la gran empresa, buscando 

que se beneficie directamente a la micro, pequeña y mediana industria, a -

través de un importante eft?cto <:,inergét ico. Es declr, en la medida en que 

la gran industria adquiera tecnolog'a moderna de alto nivel, en relación -

directa hal"'á que sus proveedores tengan que superarse en sus pl"'ocesos de 

manufactura. 

Cabe seíia1ar que este coTprorniso puede coadyuvar en forma imoort3nte a 

sustituir importa e iones, ya que a 1 detectarse la crcin ica importac \ón de 

un insumo por parte del receptor de tecnología e 1 desarrollar proveedores 

debe ar ientarse a promover la f abr icac ión local del bien qui: se importa, -

s iemore y cuando los va lúmenes de consumo interno sean adecuados para jus­

tificar eventuales irwers iones en infraestructura pd1 ci su ~rsd!JC( ión. 

INVESTIGACION Y DESARROLLO TECNOLOGJCO 

Este compromiso se constituye en el de más alto nivel, y3. que presupone la 

existencia de CL!pacidad tecnológica y potencial eccnómicc p~:r3 scportarlo. 

En esta opción se presenta la real posibilidad de generar tecnolog'a en -

México, desafortur1ad.3mente por ahora, en forma complementar-la 3 la adqui -
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skión de tecnolog1a externa. Oe acuerdo a situac;ones reales esta acti­

vidad es susceptible de llevarse a cabo dentro de las instalaciones de -

la empresa receptora, si su infraestructura se lo permite o bien desarro­

llarla en unión a un centro nacional de investigación y desarrollo tecno-

lógico. De acuerdo a estas dos a 1tern.3t iv.Js, preferentemente, se busca-

que el proyecto de investigación y/o di:?sarrollo t.ecnológko se efectúe en 

ca laborac ión ccn un centro nacional de exce lene ia, fundamentalmente basa­

dos en el efecto de difusión de tecnGlogía que tendría lugar, adem.ls de -

aprovech·.lr capa::..idades ociosas en nuestra infr1estructura científica y teE_ 

nológica. Por otrJ parte, se sientan las bases para una mayor comprensión 

de intereses entre amoas partes. Es dec fr, qu~ lo emp1·esa confíe en la -­

capacidad de los centros de investigación y desarrollo tecnológico y que -

éstos, a su vez, entiendan que la industria necesita so luciones prácticos­

a pf'ob lemas concretos. 

ASEGURl\:•HErlTO DE CALIDAD 

Este compromiso tiene como finalidad 13 mejora de calidad en todas las em­

presas atendiendo a las necesidades de los cllentes. Es un programa que -

tiene como objetivo que la sociedad se vea beneficiada, con el traspaso -­

de ciencia y tecnología, con prcductos y sr:rvicios que satisfag~n sus n'2-­

cesidades. Al mismo tiempo de que la empresa logre aumentar su productiv_i 

dad proporcionando un producto o servicio en e 1 cua 1 su ca 1 idad haya sido­

d iseminada, producida y conservada a un costo económlco y que satisfaga -­

por entero al consumidor. 
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PROGRl\MA DE USO EFICIENTE DE ENERGJA 

Su objetivo centra 1 es el de limitar el cree imiento de h demanda de enef"-

g ~a con respecto a l cn2c im iento econémico a trav~s de una ef ic lente admi--

n is trac \6n energét ka, definiendc ésta como el conjunto de esfuerzos en -­

lazados y estructul""ados p3ra lograr la m:iyor ef ic ienc ia posible en el sumj_ 

nistro, conversión y utilización de la energ,a, sin detrimento de la oroduE_ 

tividad y sin disminuir el nivel de vida de la socied.Jd. 

Las implicaciones del ah~rro de enef'"g~a son fundamentalrs 110 sólc para el-

sector energético, sino que para la econGrní:i. en su conjunte. El nive 1 de­

ef ic ienc ia energe·t ic:J. df' la planta pr'oduct iva en les pa is,:;s desar1·s l ladas-

se h::i lncrement1dc af •::et :1 nd'JS~ en f crm3 d ir-ec ta las pe.lit ic~ s d-:: de~::;rrc- -

llo industrial. 

miento del comtlo En b estructurJ industr~;11, 31 g:in3-i" ~·.--r-c·r.: l~s tt..:cr .. :..-

nolog1a y las telecomun1caciones. 

PFQSDnM~ ~¡:- EFJCIFNCfA Y PRODUCTIVIDAD 

Mediante este t ip0 di:: csncer-t3ci6n se intenta oue 13 i:::m:r-;:;:;3 suoere sus --
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COMPROMISOS DE TIPO ECONOM!CO 

PROGRAMA DE EXPORTACIONES. 

Es evidente que uno de los puntosm:..Julares dentro de los objetivos de la -

PolHlca Económica en l~ presente Jdrninistr3cl6n lo constituye la activi­

dad expor-tadora, en dos vert lentes pr inc ipa les: 

Divers lf lcar las c:xpGrtar i.c.nes totJ les y utilizar capa e ldad insta lada oc Í.Q. 

sa, cter lvada de la contr-acc ión de 1a demand:J intetna canal izando el exce -

dente d-a 1ci cfertñ huc13 los mercados i.nternaclonalcs. De esta manera, e~ 

te ccrriorom1so se constituye ~n una a1ternéltiva Útil pard ir,ici~r ::i una em­

pr-esa <?n su relaclón ccmerci~.l cGn el exteriGr- o bien para far~ta1ecer las­

exportac iones de un<:l Em~r·cs-J q\Jc- en forma incipiente les esté aff>ctandc. 

PRQGqi\MA COMPENSATORIO DE DlV!Sl\S. 

Este r('-prescntd la segunda opción en el área econémlca. A di­

ferencia de1 program) de expor'tacicnes, este c.omprar.ilso sí est-5blece Vi--

mites inferiores para el Prog1·am:J. Es dec lr, se busc.J que a 1 menos los-

PJ.;~s dcr h·adus de la contn3. tac 1ón tecno lóg icJ S.Ga.n c0mpensados con expo!:. 

tac~ones en una relación rnln1;rn d0 i il l. A~í, 1.:. J::!:.;'.1'isfrión de tec -

términos de di.visas. En fcrma general se establece que este tipa de -

compromiso se dirige, por una parte, a 3quel1as empresa~ y& con 



experiencia previa en la exportación y por otra parte, a empresas que ca_!! 

tratan tecnologías para la fabricación de sat isfactores cuya demanda es-­

pec ffica está por cubf"irse, o bien, que los productos objeto del contrato 

sean requer ldos por los mercados internacionales. 

PRESUPUESTO FAVORABLE DE DIVIS,\S 

Dentro de los cornprcmisos de tipo económico representa la alternativa de -

mas alto nivel, ya que como su nombre lo indica, su aplicación debe arro-­

jar un l"esultado neto supf'ravitario respecto de regal,as y exportaciones. 

Los parámetros or inc ipa les para su fijación son similares a los observados 

en el programa compensatorio de divisas, es decir, de acuerdo a la capaci­

dad de expcrtac ión de la empresa su tradición exportadora y el t lpo de -­

bien que se va 3 fabricar. Sin embargo la dHerencia se d::z fund~unental-­

mente, en '?1 tipo de bien a fabricar, de manera que, pcr ejemple. se manu-­

facturc~ oroductos no prioritarios pero necesarios en un-5 sociedad de con­

sumo, y que su fabric?ción aporte beneficios tangibi~s er~ tér-mlnas de dlvJ. 

sas. 

4.4 EVALUACION SEGUIMIENTO Y CONTROL DE LOS COMPROMISOS. 

La eva 1uaci6n. seguimiento y control de los comoromisss se dt\ a partir de 

que la empresa licenciataria de tecnologíu presenta ante la Autoridad co!!! 

petente el o los programas a que quedó sujeta la insc,.. ipc ié'i de su contra­

to de trasp3so tecnc.16gico. 
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Una vez presentado el Programa la Dirección General de Transferencia de 

Tecno log 'ª eva 1üa el pt-ograma, mismo que debe contener lo siguiente: 

Compromisos t~cn k0s. 

Organigrama de la E·m~l"esa 

Lay out de la planta. 

La forma de organ lzac ión de 1 archivo tecnológico y qu íenes tienen -

acceso a ~1, y con qu02 frecuencia. 

Programación de la capacitación técnica de su personal. 

Melo~o logia p:ir-a l h:•1J~· la a::tua l iz<lc ión tecnv lég ka. 

Los f arma tos de contra l del proceso, producto y produce ión. 

Presupuesto asegurado para el desarrolk de la tecnolog1a adquirida. 

Calendar iza e ión de Jet i v idJdes del programa (ruta crítica). 

Comoromisos económicos. 

Ped imr::ntos de exporta.e fones 

Las formas de retención del impuesto sobre la renta por pagos al ex­

tranjera (Hir3). 

Calendar lzac ión de las 3.C t iv ldades del progra.m;,.. 

Una vez evaluado lo anterior, dicha /\utoridJd puede emitir dos tipos de -­

resoluciones: la primera, requiere a la empresa ccrnprometida para que és­

to ore5ente información, ccm::::lementaria par"'a la aprobación de su programa, 

la. segunda aprueba el cor.irpomiso en los términos en que fué presentado 

otol"gándo le un plazo qu:? puede ser semestra 1 o anua 1 para que presente re-
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portes de avance de dichos programas, e 1 plazo anterior depende de las -­

caracter\st icas propias de la empresa y del Programa presentado. 

Con estos reportes la Autoridad efectúa el seguimiento y el grado de avan­

ce de los compromisos, teniendo la facultad que la Ley le confiere para c­

efec_tuar la comprobación y verificación de los mismos mediante vis itas de­

inspección ocular escogidas de los mismos a 1 azar mismas que son real iza-­

das por un grupo interdisiplir.ario de funcionarias de la Dependencia del -

Ejecutivo Federa 1 antes e itada. 

4.5 SANCIONES POR INCUMPLIMIENTO DE LOS COMPROMISOS. 

Las sanciones por incumplimiento de los comrpomisos establecidos en los -

contratos presentados ante e 1 Registro Nac ion a 1 de Transferencia de Tec -

no lag la se establecen en e 1 art \cu lo go. frac e ión V y e 1 art ku lo 38 y 71 

del reglamento de la Ley que se comenta toda vez que dicnos art \culos est2_ 

b lec en: 

ARTICULO 38 DEL REGU\MENTO; " ..... Cuando exista cor.fcrmidad relativa­

a los condicionamientos, ésta deberá m:Jnifestarse en forma ex.oresa, con -­

la aceptación que su incumplimiento injsutificado gener3.rb que la inscri_e. 

sea canee lada". 

ARTICULO 71 DEL REGLAMENTO; "El Registro podrá cancelar h inscripción de­

un acuerdo cuando concurran l3s circunst.:inci::is descritas en el artículo --

9o. fracc i61~ V de 13 Ley . . 
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ART! CULO 9o. FRACC ION V. DE LA LEY. "Canee lar 1 a in ser ipc ión de les ac­

tos, convenios o contratos a que se refief'e el art 1culo segundo cuando ..:. 

se modifiquen o a 1teren contrariando lo dispuesto en esta ley". 

De lo anterior- se depsrende que una vez que la empresa receptora de tecn.Q_ 

1og1J man1fieste en forma expr-esa su conform~dad de presentar el o los -­

compromisos a los que quedó sujet3 la inScr"ipc ión del contrato presentado 

a registro, deberá llevarlos a cabo en e1 tielii::c y la form3 que al efec -

to se ha ind kado ya que en caso contrario su actitud mot ivar1a a la Di -

recci6n General de Transferencia de Tecnolog~a a hacer uso de las facul -

tades que le confiere el dr"tkulo 9o. fracción de la. Ley en materia, y­

el art. 71 del'reglamento de la misma, cancelando los efectos de inscrip­

ción del contrato de m~rito con todas las consecuencias inherentes estab1~ 

e idas en los art kulos 60. y l lo. c!e 1a misma Ley. 

4. 6 COMPR~:r sos CONCERrr,n::s 

De acuerdo con la Po 11 t ica. de Concertac 161~ d~ i Gobierno Fed~ra 1, la Di -­

recc ión General de Tl"ansferencl3 de Tecr,ología, ha mant::nido su:. esfuer -

zos oara concertar metas y comp1·omisos ::on l35 err·;::resas d;:'l sector produE_ 

t1vo '.i de '3-t?n1 1c"1G.; que ajqui2r2n tt:.i::nc1v9~C1., busc3.ndc h3:2r t:?xpl~citcs -

los benefic..:::: implícitos en todo co~1tratD de tr3risferenc~~ de tecnalogia. 

Esta concel"'tación de metas y comnrcri:isos se sustr:nta, com'J ya se h3 d1cho 
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de la Dirección General de Transferencia de Tecnologla. 

Los compromisos que se han concertado a partir de la publicación de la as_ 

tual Ley de acuerdo a la Dirección General de Transferencia de Tecnología, 

ase ienden a 1 mes de octubre de 1988 a un tata 1 de 1166, de los cuales 840 

son de tipo técnico y 326 de tipo económico. 

De los comprGmisos económicos 204 son de exportac icnes, 90 de presupl1esto 

favordble de divisas y 32 de compensación de d\vls:!S, mlsmo.s que al mes -

de octubre de 1988 han generado exporta e iones por 1500 millones de dó la-­

res. 

Por lo que se refiere a los compromisos técnicos 411 son de asimilación -

de tecnología, 176 de Desarrollo Tecnológico de Proveedores, 148 de inve.?_ 

t igac ión y De sorra llo, 80 de Aseguramiento de Ca 1 idad, 22 de Ef ic ienc ia-­

'} Productividad y 6 de Ahorro de energía. 

El tata l de compromisos se han concertado con 644 empresas lo que resulta 

en un índice de CGncertación de 1.81 compramiso5 por cada empresa. 

Por lci que se refiere 31 programa de asimilación de te~nclog1a, éste ha-­

fructificado en la formación de 110 archivos tecnc l§:cicos de empresa, y -

la ejecución de 403 cursos de capac itac i6n tecno l6g ica con 9162 part ic i-

pante5. 
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E 1 Programa de Desarrollo Tecnológico de Proveedores, ha dado como res u 1-

tado que de 176 empresas comorometidas han cesarrollado un total de 1348 

proveedores dan un prOliiedio de 7 .84 proveedores por empresa en un lapso 

de 4 años, siendo las principales formas de 3P·Jyo la asistencia técnica y 

el suministro de conocimientos técnico~ par~a mejor'ar la calidad de sus -­

productcs. 

Los resultados obtenidos en el ccntExto del Prcg1-a;:¡3 de Inv2stigación y 

Desarrollo, se r-eflejan en la realización de 321 preiyectos especHlcos, de 

l;:.; ::.u;iks 13:::. .J'.5. h.::~1 s1:i:: +..~rmir._d'Js y 165 mjs se -:-ncu-::.nt1-·:H1 en proceso, 

siendo el costo prcmed io por prcyec te de 75000 dólares y la erogación ta-

ta 1 aproximada de los 24 000,000 d6 lores. 

Desde 1a perspectiva de la f:vo hic ión de la Di rece 16n General de Transfe-­

l"'encia de Tecnohg1a, dunnte h actual adrninistr:lción en relación a los 

1 ineamlt:ntos canten idc:s ·~fi el Program::l ~lac iari3 l de Desarrc 1 lo 1S83-1988, 

los resultados obtenidcs par- la operación de esta Dirección Genel"'a1, in­

dican que 13 pcl,tic¿¡ instrumentada en esta Maü:ri3, ha ccincidi:do con -

los l ineam lentos fundamenta les que corr.pr-cr.de l:i. es tr-ategia 1~con.Smica y -

FinJlmente conviene men::ionar- que 13 cc.lítisa de transferer1cia de tecno-­

log~a adoptada hJ sidc un factor prim,:Jrdis. l En la ccnsecusión de los lo-­

gros obtenidcs consideranjc que 1a premiso básica radica ~n tener acceso­

ª tecnologías con c1 l idJd s i~1 antepcne1~ su cGsto, cuesto que de lo con--
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trario se nalificar1an los incenl ivos para que las ~resas adquiriesen -

la mejor tecnolog1a, lo cual a su vez redundarla en detrimento del desa-­

rro lle tecno l6g ice nacional. 

Lo anterior implica que la operación de la Dirección General de Transfe­

rencia de Tecnolog1a no se limita a la regulación de la transferencia de 

tecno log 1 a en México, ya que ha sido interés del Gobierno Federa 1 forta­

lecer y fomentar e 1 de sarro lle de la Planta Productiva Nacional, al igual 

que el apoyar las labores de investigación y desarrolle dE> nuestro pa1s. 
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CONCLUSIONES 

PRIMERA_:_ Del (~Stvdlo -:1e la leg1s1:icién del Japó:1, Brasil, Gruoo Andino y 

P\rgent. ln0, se desprenJe que éstas ns c:intemp l.Jn facultades ¡:-¡ara la Autori­

dad r"e9ub.ds1·a del Traspase, Tecr,ológico,para concertar ccrrp1·cmisss conio en 

el caso de 13 Ley vigent1:~ mexic?.nJ qu'? l"Cgula 1a Transferencia de Tecno1o-

g\.}. 

5-EGLJNOI"\:. L1 U:y Mer,ic;\no de 1972 cumplió su func16n p·3r3 lo cual fue pr~ 

vista, rt.'gistra.r· can.Lru.tcs d•2 t<:?cnologla, pero se quedó atrás cm cuanto a­

una mejor selección de la misma, y la de hacer ti·ascender ios beneficios ..: 

de la tecnolog'3 hacia los. usu.3ri0s d-: esta. 

TERCER!,: L'1 Ley sobre el Ccntrr.ll y Registro de la Tl'"ansferencia de Tecn_Q 

1ogía y el liso y Explotaci6n de P3t~ntcs y M~rc.ti.s, es de Of"den púb)ico e -

intef"éS social, por lo que oretende d¿w elenv::otus que apoy2n la cap"Jcidad­

negociador"a del empresario mexic,:inei, a fin de que obtenga l;:i tecno1cqío en 

las mejores ccndic íones de calidad y pr'ec lo, evit311cto la imµc.sición de 

cláusulas restr'ictivas, que constituyen un desestlmulv a la ir.vestlgaci6n­

y al desarrollo tecoo lóg icv. 

~0:.:__ La Ley d¿ 198:: Jr:irl i:: y rncjo,...:3 la esfel"a de 3pl ic;:;c ióri de la -

·3nter1or ley, y3. que ésta :: tr'.lvés de lo est ipu1ado en el al"t ículo 9o.oto_"C 

ga facultades a 13 Secretarl·J de Comercio y Fomento lndustr'i0 l ;:;3r:; est;:i-­

blecef' mecanlsm-:.s que 3 L1·avé:. :: 1: ~st0c, se Pf"Grnueve el desarrollo tecnoló­

gico nac io1n l. 
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QUlrH1'\: Et r;~ccc:-:: d•' indw.t1·i~111.?3C16:! en MéxicG, ha sldc lento, en 

virtud de que no se hal>~d fom0nttt<l·J el aspc:to tecnológico referente a 13 

negcc iac ión, t·eceoc i(;n y adaotac i(;n, s ln err.barg0 en l:l 3ctua l ldad 13 ley­

y las fdcult·Jd.,~:. de que dota .:1 l Rr_;gi~.tr·o Nacional de Transferencia de Tes_ 

nologla con::tituyen elementos qu~' apl'icndos en la forma más .adecuada l!J:..­

grarán una industr\¿~lizaci6r, sólida y má:s aceler.3da. 

SEXTA: El contrato de traso:i.so leen:; lóglco es un acucrds de vo luntadt.>s­

por '21 cual dos o más perscn.;:: flsicas o morales que persiguen flnes dis­

t int.os, adecuados a la Ley, se compr-:Jmeten a tf'ansrnit ir inmediata, difer_i. 

da, tempor11 l o permanentemente derechos y oU 1 igac iones que tienen unñ 

natura lr,za es pee if ica que es 1-J tecno lag \a patentada o no oa tentada. 

SEPT!MA: El Registro Nackn3l de Tr:3nsferencia dE Tecnología tiene a su 

carga la 3P l ic.lc ión de 13 Ley, y en cansecucnc la debe tute lar los int'.:'re­

ses del país en general y del empresario en particular. 

OClAVf\: Las óolicas bajo las cuales se ev1:1í11 i?l contrato de tr"ansfere~ 

cia de tecnologt1 responden cabalmente a las pretensiones que la ley se -

ha fijado, en ese sentido observamos que la ev:Jluaci6n legal evita la in-

clusión de prácticas restricl iv·JS. La evaluación técnica at lende a cir-

cunstancias relativas a la calidad misma de la tecnolog\a, y la evaluación 

económica deterr.tina si l:J contrapreslac lón pretendi-j3 ocr ls. tecncloghi,­

gu3rda o n0 justa relación. 
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Los compromisos concertados por la llutor ldad ap 1 icadora de la -

Ley sobre el Control y Registro de la 1ransferencia de 1ecnologla y el Uso 

y Exp latae ión de Patentes y Marcas t i"nen como pr lnc ipa l func i6n la de -­

otof'g::ir beneficios a la emp('esa compradora de tecnolog'a y al pa1s. 

OECIMI\: Los objetivos de los ccir.promisos son que la empres; licenciata­

rfo de tecno\ogí<J, asimile la mism:), dis~ine la información tecnológica -

contratad:\~ sus empleados, surninist1-'2 J. sus pl""'oveedores la tecnologla li-

cenclad.3 par(! que éstos tengan mejor calidads precio y tiempc de entrega -

en sus pt"Oductos, ahorro dl' i?nergl), eficient.Jr la productividad de la --

planta; generar st1 propia tecnolcgla con a.poyo de los centros nacion31es­

de investigación y desar"rollo tecnoló9ko y compensar las oag'JS de la tec-

no logia. contratada a trave-:. ·je exportaciones. 

tantes de 13 industria, de los cent1·::s de investigac;ón y de dt::s.arrollo --

tecno1ógico, de 13 administi-~ción pública y colegie. de :;t":sg1':1cs entre otros, 

para PGder duscut ir las ve11tajas y desventajas de los ccmpromiscs concerta-

dos oor el Gob iel"'no Federa 1. 
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rE!OO!NICIC?l oc C!MIDllSCE rromn; A Lffi [OIJRATffi oc 

1!WffillOC!A oc 1EOO.llil 

tlllrAft!rE l.f6J>Jil]1 l./IDlATOUO OC romu Ct.ENTAWI t1l f!<tr Rf/t.IZA fCT!V!I>\ 
R!O PMA Q. C001lO.. OC rJUMl Y tll!Ml:S - rnll'A OC AS!MllA- [I$ oc !IN"t.ST!ci'i 
OC CIUMJ lll (LOS) OC UGN!ER!A Y/O OC'A- C!C?l OC lEIXl.llilA. CiOlY~ PRlll.CTO (5) CE.:Ero- mo.LO OC fffi'A PPJ!CTI LLO fUlO tO Ofll (5) COITIW:IUlt (ES) CA. - TA Wl fffii.OC :: 

ASIMIL.OC 1EC. 

l -6 3 l 6 3 203 l, 2 o 3 

lo 3 l, 2, 3 2, 3 6 4 l, 2. 3 

1 6 2 6 3 1,2,3,4,S O 6 2,3,4,S, 6 6 1,2,4,S O 6 

2,3,4,S O 6 

Q.ENTA cm t1l -
ffiOJlJlo>\ OC AS!-
MIL. 0E JEC. Y -
Rfft!ZA ter. OC 
!IM:ST. Y OCSL\-
lrol_O. 

1 
1, 2 o 3 

1 

2,3, 6 s 6 6 

3,4,S O 6 

3,4,S O 6 

1 
1 

1 en 

"' 



APEllOICE _ 2 
OETERM!NACION DE COMPROMISOS TECN!COS A LOS CONTRATOS 

DE TRNISFEREllCJ,1 DE TECNOLOG!A 
2o. NIVEL DE DESASREGACIO:; 

l~~T I C 1 PAC ION IED EN EL 
fi APITAL SOCIAL 

DEL RECEPTOR llU!.A o MlliGl'.ITAHIA 

¡ ~"°"' DESARROLLO 
/, DE LA TEC- (MBRJOllfU\ CR[CIMIE'iTO MADURA 
~ llOLOGIA. 

1 6 3 1 1 ó 3 1 

2 ó 3 2 ? ú 3 3 

1,2 6 3 1 6 2 1 6 3 1 6 3 

2 ,3 6 4 2 (,) 2 IÍ 3 3 ó 4 

2 ,3,4,6 2 !) 3 2 6 3 3,4,6 

3.4,5,6 3 P.4,5 ó 6 3,4,5 ó 6 

1,3,5 1 ó 3 2 6 3 1,3,ó s 
2,:-;,4,5, o 6 2 G 3 2 6 3 3,4,5 6 6 

l,2,3,5,6 1.2 1.2 ó 3 1,3,5,6 

1 

MAYORITARIA* 

---

3 

2 6 3 

? 6 3 

-
2 6 3 

2 6 J 

3 

3 

2 6 3 

2 ó 3 

• CUANDO El PORCEi/TAJE DE SU PARTICIPACIOll Erl El CAPITAL SOCIAL SEA MAYOR Al MlíXIMO 

ESTABLECIOD El/ El ARTICULO So. DE LA LEY PARA PROMOVER LA INVERSION MEXICANA y RE 
GllLAR LA INVERSIOll EXTRA•IJERA. -· 

<.n 

'" 
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CARACTER!STICAS RELEVANTES DE LA TEOIOLOGIA Ell SUS DIFERENTES 
GRADOS DE DES1<RRfHO 

uK~V<J IJl 
DESARROLLO 

EMBR l Otl I CA; 

CRECIMIENTO: 

MADURA: 

CARACTERISTICAS 

E.L f<'J\YGR ESFUERZO OC WVESTiGt1.Cr(1H EN RELACiütl CON EL PRODUCTO 
Y PROCESO SE DA e.r; ACTIVlD:..OES DE lllVE5TiGAClON APl.lCt'\01\ Y ES­
CALA'IIEIHO. 

EL FROVUC1C f..tm ~w SE ENCUEtHRI~ EN EL MEP.CAliü u TIEtiE POCO TIE:·\PC 
DE lllCIDEfiCIA SIENJ0 'llll!l·IA SU PART!CIPACION EN EL M!SMJ. 

- EL NUMERO DE Ef•Pi;ESAS QUE CUENTAti CON EL FROOUCTC O PROCESO ES -
REDUCIDO. 

ll' HIFOR~\AC!Qfj MEDULAR PARA EL DESARROLLO DEL PROCESO O LA f·lAflU 
FAClURA OEL Pí=;C~\.iC:10 HA SIO'..) PATENH.OA RECIENTEMENTE O ESTA EN-: 

- PROCESO [lE SERLO rn EL PAIS EN QUE SE ORIGlflO y rn OTRAS llACIG­
llES PART I CULARMEllTE DESARROLLADAS DEL '·IU~iOO üCC IOENTfL 

- LA TECliOLO'.ilA NO HA SIDO TRANSFERIDA, Sl\LVO EN EL CASO DE QUE -
LA EMfi;[S;\ QUE LA F·JSEE ABSCRBf, GRAN PARTE DEL MERCADO MUNDIAL­
DEL PRODUCTO RESULTANTE DE SU APLJCACION. 

EL PORCENTAJE DEL GASTO TOTAL OE INVESTIGACIOll Y DESARROLLO DE­
LA EMPRESA, DESTINADO A INNOVAR EL PROCESO O PRODUCTO OBJETO -­
CONTRACTUAL, ES SUPERIOR Al PORCENTAJE DE LAS VENTAS TOTALES DE 
LA EMPRESACORRESPONDIENTE A DICHO PRODUCTO. 

LAS PATENTES QUE PROTEGEN LA INFOR1'1ACION MEDULAR PARA El OESA-­
RROLLO DEL PROCESO O LA MANUFACTURA DEL PRODUCTO TIENEN YA VA-­
R!OS AliOS O ESTAtl A PUNTO DE VENCER, SIN EMBARGO PUEDEN EXISTIR 
NUEVAS PATENTES QUE ¡,~P!\RAN INNOVACIOllES AL PROCESO O MODIFICA­
CIONES AL PRODUCTO. 

- SE HA LICENCIADO LA TECNOLOGl1> FUNDAMENTALMENTE A PAISES DESA-­
RROLLADOS. 

- EL PORCENTAJE DEL GASTO TOTAL DE INVESTIGAC ION Y DESARROLLO DE 
LA EMPRESA DESTINADO A ltlNOVAfi EL PROCESO O PRODUCTO CONTRAC-­
TUAL ES INFERIOR AL PORCENTAJE OE LAS VENTAS TOTALES DE LA EM­
PRESA CORRESPONDIENTE A O ICHO PRODUCTO. 

- EL MAYOR ESFUERZO DE INVESTIG.~CION EN RELAC!Oll COtl EL PRODUCTO 
O PROCESO SE ENCUEIHR1\ EH LA DIFERENC!ACION DEL PRODUCTO PARA 
ABR l R N\JE V05r Mt.í\i:;.cc::;. 

- LAS PATENTES QUE PROTEGEN LA INFOR~ACJDN MEDULAfi F;;P.A El DESA 
RROLLO DEL PROCESO O LA MMiUFMCTüKA Dt:L t'ROCUCTO H/\N VENCIOO-;­
EXISTEN AUN PATENTES EN F1WOR A HlllO\'ACIONES AL PROCESO O PRO 
OUCTO INICIAL. -

- HA SIDO LICENCIADA LA TECllOLOGIA A Pl1ISES EN DESARROLLO. 



APEtlOICE-4 

DETERMlllAC!GN OE COMPROMISOS ECONOM!CDS 

MATRIZ DE DESAGREGAC!ON 

I~º EN EL CAº!-AL SOC !Al ry[L 11 U L A MliiOlllTARIA MAYORITAR!i, 
RECEP10R 

.~º SECTOR LA 
- PEQUENA MEDIAN! GRAtlOE PEQUEf111 MEDIANA GRANDE PEQUEÑA MEDIAMA INDUST RE 
SA 

¡suST l TUT 1 vo D[ :MPOR 
TAC!O!IES (¡ rnooi;[NQ- - - - - - - - - - -- - 1 o - 1 o - 1 - o 1 o -
[N 1990. 

SUSTITUT!VU DE IMPDR-
TAC 1 OllES O EtlOCGENO - l ') - 1 o - 1,2 p - 1 o - 1, 2 o - 1,2 o - 1 o - 1, 2 o 
EN 1984 QU( SE TOMARA 
EN EXPORTA!lOR [ti 1990. 

EXPORTADOR [li 
191\4. 1 o - l e - 1,2 o - 1 o - 1,2 o 1,2 o 3 1 o - 1,2 o 3 

-11 0° ,HuH"l1.n ron \.1 car.,1r.t"fÍZt1ri!11; dn h lnrlust.r\.:i ncici0nal definid;:i en pl Progrdm..) Nacional 
dt• tq!!lf'n!o Jndu.,trl;il v fr.rn~··· ir, rx'.1·r·ior; l9H4 - 1983. 

Cutin'JO (': porcc·ntaji:i d~ '.u p !(l i·: ·11~·1r i6n nr¡ 0 l CapiU l Socia 1 s~a mayor al m;x imn ~St:'\b lec ido 
fin rl /\r•.kulo So. dr la \.'~Y i:Mi pr-(1mov0r 1-J Inversión Mexican:1 y Rngul.)r LJ Jnvpr;i!Jl"l·Ex -­
tranjr-ra:. 

GRANDE 

1 o -

1,2 o 3 

1,Z o 3 
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i NOLOGIA. SUBOIRECC!ON OEL REG. NAL. OE TRANSF 
1 OE r_Ec. REG' llAL. OE TRAflSF. OE TEC. 

l.Rf.¡¡;________ -·-
~!~O lHD.A1'1Al 1 N~--.~~:~::_ - l l l:~/~ --- . -- ____ l 

Se declar11 pcocedente ~sc~PClondmOñira1o que-sé!-lndTCii. 
j"sumo· sujeto,; 1a Aceptación "expresa .. del Compre.miso que se sei\1la. _j 

APEllO!CE 

LIC. PATRICIA MORTERA NEGRETE 
APOOERAOO LEGAL DE' 
DENTAL MIXICMA S.A. OE C.V. 
ESCUELA 2Z BIS 
EXHACIENOA OE SAN JUAN OE DIOS 
14380 MEX!CO O.f. 

En re)ac16n a. su escr1to orcscntiJdo el d'd 30 de sept 'embre de 1988, por el 
cua1 solkHa la lnscT"ipclón del Co!"¡trato de Transmisión de Conoc.imienbs • 
Técnicos y As\stenc\1 i~cnki\ de fecha 9 de Marzo de 1988. cclctwado entre: 
DENTAL MEXICANA, S.A. OE C.V., !RECEPTORA) y DENTAL INC. {OTORGAliTEl, se le 
comunica lo s \gu ient(!: 

En basl? al estudio rNlfZJdo <1l Contrato cttado en el pdrro.fo.::interio'" ésta­
A.utortd¡¡d declara prü<:er.lente la lnscrlpciOn del mismo ant~ el Registro Plt.:)o-. 
ciona 1 de Transferenc\a di! T€cnolog\a. sujetándose dlc.ha insclpclOn~ a la -
aceptación "expresa" del Corr.orcmi.-,o que a cont ~nuacióo se señala ':I que se -
establece con fundamento en el Art,culo 9o. fraccbries l y tl de 1a Ley so­
bre el Control y Registro d~ l;:i Transfer¡;ncl<l de Tetnolog\a ;- el lJ$o y h-­
p1c.tacl6n de PMcntes y Marca~. conslst1enóo en lo sigulente: 

1.- Que presente. cumplJ y se le aprutbe J sal isfacclón de ésta 1Jfr\:cci~11-
Genera.l, con un Pl'ogram.J. de A<;lmilarlón ti~ recnoh;g\a. 

El Comaromlso ante~ scn:Jlado, <.f' t:'Stabl<?Ce con bac,e en la sigu1ente c::nS'ide 
r4c. lón. -

E 1 Prc9r31113 al cua 1 se le esta Ccrr{n·omet i.:>ndc ~s en bt~nt.'f le io d~ la R~:epto 
r~ d3do que dicho Programa. t icr.P ..:c!i'C 'O'iJj-Jt ivo que lu Rec.E!ptora ;¡pnveche:­
a 1 máx tmo la infoT'ma: ión que lí' s.~¡i, cr-oco1·c lonaói\. y ti su vez l:>s.ta so d ts­
tr ibuh.la a su p('rs.crial pai-,) su ca¡::-.;cít:>ci6T1. 

Pal' lo :interior y iltento a lo d~spuestc por el An kulo 38 del fic9l;im-;:>nt'J -­
de 1d Ley c\tada, se le ccnc-?dc un ol.no de 15 d'as MbSles ccntad:is :l o:tr-­
t ir de la n;~ccpc16n d<?l mismo, J fin de qu•:: m:3nifieste le que d su di;re:::.ho -
c:onver.g<i. respci.:tc. l!o::i ::"":::;r<":"1\<;o imouesto, ccn el 1lpC'rcib1mient!:I que trJr;s­
curr ido dicho p lazc }' r)O ex íst ir manifesto.c ié.r. a. 1g:.;~J :'!' ri;osoectc~ se proc<?­
OC'd a dejlr sii:. f'f.<)Ct!'Js el Of'lc. "lo •je proced('nc b, gír1lm1'J. en su co-;.rLur.\JoJ 
los Ofic,os correspondientes a las ;...;tcrld:ides c:omoetcntes, par~ que ~p}¡ouer: 
las 53nciones previstas en los Art\culos 60. y lle. de la Ley de la ~lted'l . 

. • . 2 
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1 
• rlC'LC·GI~. SUBDIRECC!ON DEL REG.llAL. DE TRANSJ. 

DE TEC. REG. t/,\L. DE TRAllSF. DE TEC. 
L__ __ _ 

1 -~-º'- º""º J 1 '·'"'º ""J Uli:..t!.:!:c~~------ U73/0Q!)_Q.D ____ _ 

IAS\J"ITO 

. - ' - ------···-- ----- J 
le; que notíf'ico a usted, i.:on fundarr,..:nto ~n los Artkulos 10. y 3'l fracción -
XII del Decrete de Refcrm:is y Adlcic.nes 3 la Ley Orgánica de la Admlnistra-­
ci~n Pública Fedf>r,~l. put;liCJóo en el Diai-iG Oficial de la Federación el 29-
de Diciembre d~ 1982, Bo. y 31 f..-acciones !, 11, IV, Vil, VIII y 42 del Re-­
gloJrnt::ntc Interior de {>sta S·:cr-..:Ud::!, publicado en el Diaria Oficial de la 
Feder3c lón el 20 de Agosto de 1985, para su conocimiento y efectos lega les -
a que hayJ lt1qM. 

ATENThMENTE 
SUFRAGIO EFECTIVO. NO REELECCJON 

rJRMA DEL FUNCIDr~ARIO COMPETENTE. 

c.-:.p. 0Ppto. Control y Trá!Tl.~:e 
e.e.µ. Ocpta. V12rificJciG11 y Segui:nierit'J. 

ALR/rntfa, 
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01.=:ECC!Ct~ GE:!ERAL CE TR.ANSFEROIC!A DE TEC. 
SUB. DE REG. tlAL. OE TRANSF. DE TEC. 

1 DEPTO. DE RE-~~ TRANSF. DE TEC. 

1 
11°13°~~;"~~~~-- ___ J 1 ["?19'5/0Dooo 

IA;;,..,·.ro· Se toma nota de Li acepU;:ión 21 1Gs :-:;;riprornisas aue se señalan. Se t 
. conced•..: prórr-09·1 y 5;f_f_E'r.iit_C'_J_;i __ ~S:.Q.St~'!.::J'.!_CQ~r..e_.s_p_~.!J9jen.i.f..~ __ _J 

AFUHJ!C[ (, 

LIC. Pl•TkíCIA MORTERA '.EGRETE 
1\POOtRADO O!::: 
OEtHAL !·~EXICANr1 S.P·. DE C.V. 
ESCUELA No. 22 B 1 S 
E.XHhClEliDr'\ OE S1"\H Ju,;~¡ DE DIOS 
la380 ~EXI CO O.F. 

En .-elación a su i::s::ritc pn:"'sentada <:.>l d'.; 7 de ncví~mbre de 1988, por medio 
del cu.;; i man\ t ie-;u su a.:-=::-·Lilc i{,n :i 1 ::cr.,;;r .:;.;, is0 J que fu~ sujct·l la inscr ip­
..: ión :!c1 c:;~.tr;:t..-; jr: Tr:"ln:ml::i'.Sn de Cono::im\entcs Técnicas 11 As1stencia Téc­
nica d·~ fech1 g d~ rna.-.;.:: de 1985, celcbrcid-: entre: OEtlTAL MEXICANA S.A. DE -
C.\'., (F.ECE:PTCRr,J y OPlL."iL !NC. (OTORGA:11E), se l¿ ccrnunica 1o s\glllente: 

'listo l::; r>l)n\r·e-~ti":lac -::n su t:>::<."i~u de 1'•:i.:1·.;:r,-,:;,,. c~t:! /,1..::-.:riC5:! ~Cí:n) r.ct3 -
su JC'.:>OL1-:::V.n ,; 1-:,c, c::.Yn~~ ... 0rnis-.:s s~f;3l3ccs r:0•J1:;ir.te Pi Jfi..:io No. 6101 de­

?? d~ s~:pt.\ernbre de l9S7, auc ,11 ef~'.:t'J $t.' ::igre~¡:¡ al e>.ped,ente adrni-· 
\vo en aun -.;~· :ictú,;. 

~~~,-~'= ·: ~n¿~~~~~ 1 Y'.·: ~~g \~·~;~~~~t ~ ,i ~~r ~;,s i~.~t:~. 1~ ~~ ;~ ~~~n~~¿~~~~:'. t ~ l ct;~s¿a y L ~;.= 
01'Jt3C i1]n ¿,.:: P:i.:;;"l:_~r, J !·:J."·::!$, S'..:' k ccnc:::>-je- ur,) .::;rérrcg:i GU!: vcn·.:er"á el -
db 25 J•.: '.Jf1;:'rT r.1"~ 19%, ,\ fi1 dC' dar ·:wrplirn\t,>r.t·:"• fl ]c.::. CC·:11~f"01""o1SCS que Se 
.:i lud~n t""n ~ 1 ¡¡,:if"r., fe Q\•'2 Jr.:ccedP, ~'r< •.: 1 cnt•.:rj ~·.::!<J q•J(' t r:.nscun· ld"..• d tchG -­
o i:1Z0 y j,_, ne: exist•·· .'?nnif~.:su:ién ,3lgu"'•3) este respcct-:. 0;'fl el exoediente­
en ou..: ',;~ l·:t(;), ~.·:: ;:r-:::c.:-J~;f",i :¡, >.Jif'~•· 1·~,s -:fic~~s corrESr;Jn::ilentes a las Au~ 
l'.:!ºi'i:j;:s :cr;".::>?t•.:-nt•:'.>, ·::;n i:l flnj\i<JjJ J•' uµli(jth?ll l:is s,:ir¡.:l:r.cs prcv1-; 
t.3.S ;;:r. 1::; fftls;;i':."- fr::.., 9'.)., fr-·J-:::.iGr. V ·.Je la l12y dP lJ. i'bteri:., y-
71 d0 s:; fi.(·y l,:im'2·~!·:::.. 

Ls q';': n:~tH\:.J c. u:;tcJ, e:•; ""~·:J:1:""·:'nt:. ¡:::-. -..:l ?.r:1cu10 3-1, fr3•.:ci6n XII del­
Ce::f'eL~ '.Jr: '<·.>f::::r·ro1s y .\·..:!i·: ;enes :l lJ Le; C1·g)ni.:3 d'3 lct '":!ninistrac lón Públi 
ca Fe::!~f'5 l, o·.;~~ l íc 1·.:J:::. -2'~ f! 1 D ! :u- b Oí le i-.i l d0 h. Fej:_:rac i~n •:: 1 29 de d le iem":' 
br<?- de 1982 y 31 J0! h!?gl-:irnentc lnted::r' d·: ·:s:~ Se::ret1rLi, puoli..:ado er. el 

~~.3:.i~f~~i~~'i~E~~;~~ ~::~~~ª~~~~ ·L:g;~.de Jgc.s~:> d-:: 1955, p-3ret su ccnocimien-
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