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CAPITULO PRIMERO 

1.- El Comercio, Conceptos y Características 

El hombre desde que existi6 en la faz de la tierra se 

dedic6 a confeccionar utensilios rudimentarios los cuales utilizó como 

herramientas y can ayuda de éstas obtuvo las satisfactores necesarios 

para su aobrevivencla¡ con los metales elaboró armas que le ayudaron a 

la caza y la pesca de amlmales as{ como para la recolecc16n de frutos, 

al incrementarse can el pasa del tiempo la población en los grupos pr.!_ 

mltivos, sus necesidades se vieren incrementadas y con ello la necesidad 

de emigrar de su lugar de residencia a otro mejor dotado por la natura

leza en busca de le satisfacción de sus más elementales necesidades. 

Q.rrante mucho tiempo el hambre primitivo tuvo un régi

men de vida nómada, pero al organizarse se dió cuenta de las ventajas 

de establecerse por más tiempo en un si tia y al descubrir la agricul-

tura y reunir un pequelio grupo de animales cambió su forma di:? vida por 

la sedentaria; y sufrió así un cambio de vida radical que le trajo !nu

merables beneficios y al establecerse en un si tia le permi ti6 conservar 

y guardar satisfactores que obtenia de su trabajo y así llegó al inter

cambio de frutos y objetos con los demás miemoras de su tribu naciendo 

así la más insipiente muestra de actividad comercial actual y que en -

esos tiempos conocemos coma "TRUEQUE 11 , es obvio que a ese nivel solo -

podía darse entre miembros de la tribu pero al incrementarse el número 
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de grupas primitivos, aumenta el núnera de intercambias, naciendo el 

antecedente más antiguo del comercia, fué as1 como del intercambia -

de objetas el hombre obtuvo la satisfaccion de sus neeeaidades. 

De lo anterior podemos definir al comercio como: 

"El intercambia de objetos que llevan a cabo los individuos can la 

finalidad de satisfacer sus necesidades. 11 

EL maestro Mantlla Malina, define al comercio como: 

11 El acto de intercambio que hace el hambre de los sobrantes de los 

satisfactores, con sus semejantes para satisfacer necesidades resta!! 

tes 11
• 1..J ¡ también nos dice respecto del trueque, que no se puede

caneiderer cama acto de comercio pero que trae en si como consecuencia 

una actividad mercantil, va que supone que cada unidad economice en su 

praducci6n, cuenta con un exceso de satisfactores v carece de otros que, 

son propiedad de distintas células ecanámicas, v cama consecuencia lág.!. 

ca de estas actividades, la tarea de realizar cambios entre estas uni-

dades economices v cuya actividad consiste en efectuar trueques, no con 

el fin de consumir todos los objetos adquiridos, sino que el excedente, 

destinarlo a realizrtr nuevos trueques con los cuales obtendrán el satis

fac:tor de quién lo produce, a quien lo va E!fDnsumir • U 

Surgiendo como c:ansecuencia la figura del comerciante -

cuya actividad es el cambio o comercia propiamente dicha: 11 El cambia -

para el cambia u 

1.J Mantilla 1-nlina. Dercha Mercantil. Ecilth. Parrúa. l'éxica, 1974. 

y Ob.Cit. 
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Con la aceptación del trueque como antecedente del comercio,

se puede aceptar, que el intercambio de bienes era propiamente el ini-

cio del comercio, aunque no haya sido un acto mercantil, pues como dice 

el maestro Mantilla Molina.¡ ••• " no es un acto con fines de lucro, 

sino solamente se lleva a cabo para satisfacer necesidades esenciales " 

En la actualidad, la Ley a cualquier acto de comercio lo toma en cuenta 

como un acto de especulací6n comercial, o sea, que acorde a lo dispuesto 

por la fracción primera del art. 75 del Código de Comercio ast lo pres

cribe, sin embargo en algunos aspectos podemos decir que también se -

lleva a coba el trueque, aún cuando no tengamos una especulación comer

cial. 

Las caractedsticss generales del Conicrcio en sus ini

son 1 os siguientes: 

1 .. - Para que se efectúe el acto de comercio debe cxi s

tir un intercambio de bienes, o trueque propiamente dicho. 

2.- Que los objetos, motivo del comercio tlcbon sati!:>-

facer uno necesidad en los sujetos que lo llevan a cebo, o como lo --

señala el maestro Mantilla Molina: Que se lleve a cabo el intercambio -

con los bienes sobrantes, para satisfacer necesidades elementalese 

3.- El comercio le brinda al individuo una visión más

.amplia de como satisfacer las necesidades primarias, permitiéndole --

tener uno idea de lo que le es más indispensable para la vida diaria, -

y obtener los instrumentos necesarios para lograr una mejor producción~ 
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En la antiguedad el cambio esteba limi teda, pues --

solamente se llevaba a cabo entre los artesanas, algunas bienes de -

baja circulaci6n eran ccnsunidos solamente en el interior del terri

torio, conforme fueron creciendo las necesidades, fué necesario que 

los intercambios se hicieran más allá ::le las tribus vecinas, era me

nester que lc;=s sobrantes de las producciones agricclas y artesanales 

formaran una cantidad considerable¡ es en esta forma que el comercio 

se va generalizando, dando nacimiento así al carácter mercantil y -

propiamente dicho, .el comerciante nac!a, ya que se fué haciendo cada 

vez más amplio E:!l radio de operaciones er. el ccmercic y sabre todo,

ya se buscaba hacer un intercambio para obtener une ganancia pasando 

los bienes de una mane a otra, buscandose ya una ventaja en la acti

vidad del comercia. 

Algunas individuos dejan de labrar les Ca'Tlpos para -

dedicarse solamente a la actividad conercial, mientras otras 1 se de

dican a llevar a cabo actividades de taller de artesanlas en forma -

familiar primeramente. Con el tiempo, oor el crecimiento de la deme~ 

da, se ven en la necesidad de tener a su servicio a personas ajenas

al núcleo familiar, el comercia va tomando auge en todas las manife~ 

taciones con el incremento del radio de operaciones. As! mismo hay -

necesidad de poner establecimientos, pues el transporte sale caro P.!!_ 

ra el traslado de las mercancias y, con esto, van apareciendo las i_!l 

termediarios que eran las personas que se dedicaban a revender las -

productos. Aunque ya tenian establecimientos para exponerlos y los -

consunidcres van a ellas por la necesiC:a::1 de hacerse llegar los sa--
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tisfactores, continúa existiendo la precisi6n de unas y otros de tras

ladarse para llevar las articulas faltantes a los distintos lugares --

~onde son necesarios. El comercio va tomando auge y se va haciendo -

más necesario buscar nuevas mercados, pues los artículos siguen creci

endo en número y en variedad va que na era solamente corno en el prin-

cipio un comercio para satisfacer una necesidad primaria, sino que se

hab{a convertido en una actividad mercantilista, con el caracter como

la conocemos en nuestra leglalacian comercial y sobre toda, por que ya

existlan los comerciantes y los establecimientos en donde expendían -

los art{culoa de más consumo. 

2.- El Cmiercio Intemacional, Antecedentes y Evolución Histórica. 

Las actividades comerciales, en sus inicios no tenían 

como fin primordial el lucro, sino que su objeto era el de obtener -

los objetas indispensables para satisfacer sus necesidades más eleme!!_ 

tales; sfn embargo coma es !Ógico llego el memento en el que existi6-

un excedente en loa eatisfactorea y art!culos moti va por el cual el -

hombre se vio en la necesidad de buscar un mercada para intercambiar-

los objetos y productos sobrantes, en los poblados vecinas. De lo an-

terior se puede observar el inicia de loa antecedentes del comercio -

internacional cuyos Factores san: 

1.- El excedente de productos. 

2.- La búsqueda de lugares para su intercambia. 

- 5 -



Principalmente cuando el hombre tiene un medio de vida 

activa comercial, ya que algunos de ellos se retiraron de las tareas -

del campo y de las talleres, al darse cuenta que sin tener que trabajar 

mucho obtenian lo necesario para vivir y aún les quedaba ganancia para

disfrutar de una vida más holgada. 

Otro de los fen6menos que también da origen al comer-

cio Internacional es, que como en un lugar no existían todos los instru_ 

mentas que se requerian para trabajar los campos, entonces los hombres

se tenian que trasladar a otros lugares para conseguirlos. 

En lo que respecta a la sobre producci6n, las personas 

que se encargaban de la venta de ésta en otros poblados, tenían que -

esperar un tiempo hasta terminar la venta de todo lo que llevaban, con

el objeto de que les resultara costeable el viaje; as! mismo cuando -

habia lo suficiente, se formaban caravanas que h lbon a comerciar con -

los otros pueblos en donde se dejaba lo que en mercanc!a les sobraba y 

se trninn los elementos que no había en su circunscripción territorial 1 

y se obtenin en esta forma une doble ganancia 1 una parte por lo que -

sa 1 ia y lo otra por lo que entrabo. 

Con los viajes que hocinn los comerciantes a otros 

lugares se dieron cuenta de que no solo se podía comerciar con los 

sotisfactores más elementales, sino que con la divis!on de clases que -

comcnsziba n sentirse, la gente gustaba de vivir con cierta abundancia -

y con ello le era necesario adquirir objetos que no eran de primera -

necesidad. Es en esta etapa donde aparecen los objetos de lujo los que-
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traian los comerciantes de sus peregrinaciones. En un principio su --

intercambio se encontraba restringido por los elevados costos del trans_ 

porte, aún cuando era los que tenian más demanda. 

En los siglos XVII y XVIII con el a\'ance de la técnica 

se obtiene también un mejoramiento en lo producci6n r en el transporte

se hace posible que se fabriquen en forma más económica los bienes en -

grandes cantidades, primeramente por que el adiestramiento de la mano -

de obra da por resultado un mejoramiento en la calidad de los productos 

ademas de que el transporte resulta más barato y se tiene ln posi hi l i dod 

de trasladar los bienes a distancias más lejanas¡ la producci6n se --

incrementa con la producci6n de nuevos metodos en la organizaci6n comer_ 

cial. 

El abaratamiento de los transportes y la mayor fRcili

dad en las comunicaciones entre los paises, permite que el comercio 

Internacional tenga un crecimiento y tome una importancia mayor, el 

desarrollo de la producci6n en masa, proveen que el Comercio Internacio_ 

nal llegue a ser necesario y nsi ya no tener la producción conccntrada

en las fabricas, por el contrario se tiene ln opción de distribuir la -

producción en mayores arcas, lo que permite que se vaya obteniendo 

mayor importancia e la producci6n y al mejoramiento de las técnicas 

productivas. 

En la historia pocas doctrinas se han tomado en cuenta 

para tratar de saber como algunos pueblos actuaban sobre el Comercio -

Internacional, lo mismo a sucedido con algunas épocas que son importan-
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tes para el conocimiento de nuestra economía e historia de la misma• -

hay trataremos de tomar e~uenta algunas de éllea para tratar de cam-

probar más sabre el teme V que puede ser de mucha imp~rtencle. 

C\Jrante la época Bíblica los hebreos se dedicaran a la 

agrlcul tura, las actividades cCJllerclales que llevaban a cabo• lo hncian 

con los sobrantes de los productos pero sin llegar a competir con -

los fenicios y las filisteos• quienes tenían en el tráfico su ocupa--

ci6n primordial. El comercio fué teniendo una genereci6n que resul tá -

condenada par las sagradas escrituras, pues las actividades comerciales 

se encontraban regidas, por una parte, por le ley de Dios, v por otra -

lado por la ley civil 1 quienes vigilaban las pesas y medidas cuya vio-

lación estaba conaiderada como demasiada grave, lo mismo que las meni-

festacianee manopal!ticas y especulativas. 

En la Grecia Clásica se puede h~blar de ecanamÍa prive

da, pues el estada de ocupaba en primer lugar de la guerra, quedando en 

segunda lugar la producción 1 le économia y el cansuna. Entre lee obras

li terarias clásicas no encontramos une que aborde el tema de la écano-

mia en forma amplia. Platón y Aristóteles solamente toman algunas ideas 

econlniicas pera en forma aislada• en sus libros : 11 La República " de -

Plat6n v la 11 Poli tica 11 de Aristoteles; Platón en 11 Las Leyes 11 rece-

nace el derecho de tener un pedazo de tierra, pero con restricciones en 

su explotaci6n, va que el propietaria no tiene el derecha de transmi ti!. 

lo en forma alguna, además las productos de la tierra• e6lo tienen que

ser para el consuma de su propietario, igualmente se tiene prohibida -

que se acumulen las productos para evi ter la desigualdad social. En es

ta époc~a se preocupan par el Comercia Internacional, todo radica en -
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el Estado Ciudad autosuficiente y par lo mismo, no necesitan del tráfico 

con otros pueblos, na se reccmienda el comercia par considerarlo contra

la naturaleza. 

lXtrante la época remana, la econom!a se basa en la agri-

culture, confoi-me crece la población y se desarrolla la industria artes!! 

nel, crece el comercio interna y externo. En la que se refiere al comer

cio externo, se preocupan los romanos por que los elementos esenciales -

no escaseen , principalmente en la capital. Se condena la importaci6n de -

mercanc{ae extranjeras 1 sabre todo las lujosas. Las puentea y cerreteras

tienen gran repercuei6n ecanánica, porque pe:rmi ten la vinculeci6n entre -

los centros de producción V de consumo, además de que daban lugar a las -

exportaciones de mercanc!as. El sector comercial se desarrolla con la dc

ca!da agricultura, atentando por loa extranjeros. 

El Estado romano en el siglo 111. A.C. acui"a monedas de -

bronce y plata copiando a los griegos en su institución monetaria, con la 

que se permite canerciar con más intensidad, pues se puede pagar con man!. 

da griega y remana las mercanciaa extranjeras. 

Durante la época medieval le economía se encuentra lgual

que en Roma Grecia, basada en la agricultura. El siglo IX inicia el sist!_ 

me feudal, en esta época la actividad comercial se encontraba limitada e!!. 

tre un feudo y otro, ya que los feudos eran pequeños y no tenian 1.nterve.!!. 

ci6n loa comerciantes. 
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Las invaciones de los árabes originan que· el camercia

exterior se restrinja aún ~ás. Las cruzadas impulsaran el COnercio In

ternacional as! como a la economía medieval, estimularon al Comercia -

exterior, fomentaron la fonnacián de los grupos burgueses dedicadas al 

comercio v a la industria. La apertura hacia el comercio internacional 

da lugar a que surgieran los burgas como: . C.Olinia, Aquisgran, Auusbur~ 

ro, Patisbona y Salzburgo. El comercio auspició las ferias donde se r!!. 

unían productores y const..midores para CUTiplir sus funciones comerciales 

naturales en un ambiente de fiesta, éstas ferias exigen la creación de

le tras de cambio v de monedea que penni tieran el CBnbio de un feudo a -

otro. 

En el _siglo XV se extiende el Comercio Exterior dinami

camente, se presentan problemas relativos al intercambio internacional

y ccrnienza a discutirse la relac16r1 entre la riqueza nacional y la pro

visión de oro y plata así como las restricciones de los gobiernas para 

amiriorar la competencia extranjera. Estas doctrinas dan lugar al siste

ma ~ercentilista y se desarrollan ampliamente en el siglo XVI. 

La escuela mercantilista pensó que el objetivo del Ca-

mercio Internacional ere el de exportar tantos productos como fuera P.!!. 

sible, para importar las cantidades necesarias de metales preciosos 

con el fin de mantener en funcionamiento la economía nacional. 

Loa autores de éstas doctrinas opinaban que las final!, 

dades del estado eran las de obtener la acl.1Jlulac1on de metales precio-
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.... 
' 

aes, coma el aro y la plata, pensando que quien más era 

poseedor de estas metales se constituia en el estada más poderoso. 

Cama reacci6n ante estos conceptos simplistas del Come!_ 

cio Internacional Adam Smi th sostuvo que los intercambios can los paí-: 

aes extranjeros pueden hacer má·1 que procurar metales preciosos na dis-

ponibles en un país. 

J.- El Comercio Extrazonal ( Primeras Manifestaciones ) • 

El Canercio Extrazonal tiene sus primeras manifeetecia-

nea casi al momento misma en que los pueblos logran tener un excedente-

en su producci6n 1 ya que al tener la eufuciente para su subsistencia no 

había en que ocupar loe productos sobrantes tratando entonces principa.! 

mente de tener relaciones con los poblados vecinos más cercanos a travéz 

del intercambio de loe eetiefactoree. 

Otra de las aceptaciones respecto a las primeras mani--

festacianes del comercio extrazonal la encontramos al ver que, el hombre 

al efectuar el intercambio de los bienes sobrantes encontró en ésto su 

modus vivendi, v sabre todo la divieion del trabajo trae como consecuen-

cia el nacimiento de le actividad comercial, el intercambia para el ---

intercambio. 

Fueran manifestaciones comerciales no en forma reglame!!. 

teda; con el tiempo se hizo necesario que existiera una reglamentacion, 

pues el comercia internacional fué adquiriendo matices més técnicas, 
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sobre todo con la acuñeci6n de moneda y el nacimiento de los documen

tos comerciales como la letra de cambia, ya en este periodo es cuanda

el trueque o intercambio de bienes hab!a pasado a ser más que nada una 

actividad comercial con fines lucrativos. 

La guerra entre los pueblos es otro de los factores -

que trae consigo el nacimiento del ccmercio extrazanal por un lado las 

necesidades que podían tener estos, de utencilioa de trabajo y bélicos 

hacian que tuvieron que traficar entre ellas pera obLenerlas a través 

del comercio, la mismo se pad!a traficar con mercanc!as de canel..ITio y -

utencilioe .diversos como con elementos hL111anos, esto Último es lo que

conocemos como el comercio de esclavas. 

4 .- Doctrines Anteriores a Ricardo. 

Francisco Q.Jesnay le da mucha importancia a la actlvi-

dad comercial, sobre todo a nivel internacional, opina que esta activi

dad ce la que le da velar a las productos del campa. A diferencia de los 

mercan ti listes esta en contra de la acumulacion del capital, establece -

que no siempre el pa!s que recibe más dinero par sus transacciones come.!: 

ciales, es el país que recibe las ganancias, pues las fortunas muchas v~ 

ces resulten improductivas, ya que al na estar en circulación limiten las 

actividades comerciales can las demás paises. 
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El Comercio Internacional debe perdurar estable, pués 

no se debe depender primordialmente de las importaciones y exportaci.2,, 

nea, pués un país que así lo haga muetra inestabilidad en su economía. 

Para Adam &ni th el intercambio forzado y encausada por 

derechos, primas y subsidios, no sola no benefician al pais que los ·-

impulsa sino que lo perjudica. El tráfico debe ser expontáneo y movido 

por instancia de las leyes naturales del comercio. 

Según &ni th 11 El Libre Cambio trae ganancias para todas 

las partes en que en este intervienen, pués los beneficias que un país-

recibe no se deben ver como un perjuicio para los demás, ya que mientras 

un país comercie, al comprar recibira la que necesita y al vender se de-

shace de lo que tenía en exceso o no le era necesario por el momento 11 • 

Lf , acepta que la demanda de satisfactores se debe sol ventar con prod~ 

cción nacional y mercancias adquiridas en el extranjero, pues un país que 

produce unas casas y otras no, por lo mismo debe adquirir en el extranjero 

lo que su industria no puede producir o que en caso de hacerlo le resulte 

más costosa que si lo adquiere fuera de su país • ....!!J 

Armando Herrerias. Fundamentos para la Historia del Pensamiento 
Ecan6mica.- Edith. Limusa !1;xica 1975. Pag. 120. 

Ab. Cit. 
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S. - La Doctrina de Ricardo. 

David Ricardo en su doctrina tiene la misma aceptaci6n 

que Adam Smi th, al establecer que cuando coemrcian los Estadas entre -

sí, se van armonizando en el interés nacional y el internacional y --

que la balanza del comercia no perjudica por el hecho de que se tenga

una fuga de moneda al exterior y na es favorable parque la monede es -

solamente un objeto de cambio, y sobre toda, porque el tráfico hacia -

el exterior trae como consecuencia la entrada y salida de mercancías 

A diferencia de Adam &ni th, Ricardo descubre la mécan.!. 

ce del movimiento de la mercancía y d2scubre al misma tiempo la impor

tancia del papel que juega la moneda, en el movimiento de la mercancía 

de como va y biene ~ 

Opina que en acaciones a un país le conviene e)(portar

detenninados productos para abrir sus puertas, con miras e realizar -

otras actividades que puedan ser más benéficas a su capital. Demuestra

que un país no le es necesario que obtenga ganancias absolutas para -

que el Crniercio Internacional proporcione ganancias a otro, ya que bas_ 

ta conque se presente a las países que comercien 1 una ventaja compara

tiva; esto es, que las ganancias que van a adquirir los países, se ca!!!. 

paren entre sí sin que uno de ellos tenga ventaja sobre el otro. 

2_/ Moises Gómez Granillo. Breve Historia de las Doctrinas 

Economicaa. P. 87. Edit. Esfinge, S.A. México, 1976. 
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Sin embargo en les últimas días no es posible que --

.existan genenciee para embaa partes que comercian entre sí, ya que -

existe une desigualdad de los ·recursos entre los países, por la mismo 

no hay un· intercambio comercial que sea productivo para les países -

que ae encuentran en vías de desarrollo, existiendo una depreciaci6n

entre los precies de importaci6n y los de exportación. 

As! misma existe un marcada desequilibrio caudado par

la pal! tica de los gobiernos y por le acción de las empresas tranena-

cianales, a simplemente por le deslguslded de recursos entre les paises 

industrializados y loe que se encuentran como entes dijimos, en vías de 

deearrallo. 
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• CAPITULO SEGUNDO 

LAS EMPRESAS TRANSNACIONALES 
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5.- Clasificaci6n. 



i 

CAPITULO SEGUNDO 

1.- Concepto. 

Para poder llegar a elaborar· un concepto propio de -

empresa transnaclonal, ea necesario que veamos que entienden cano tal, 

algunos tratadistas de le materia econánica; as! vemos que existen --

varice conceptos y tadce llegan a lo mismo. 

Ernesto J. Kolde sef1ala une nación básica en los can-

ceptae que se conocen de les empresas transnacionalee, y es aquella -

que considera la existencia de cierto número de negocios afiliados. -

eatableciéndoee con funciones slmul táneas en diferentes paises §_I. 

Brooke dice que les corporaciones trensnacionales pueden 

ser, cuelquter flnna que realice par lo ~anos en dos países sus oper~ 

clones principales, ya sea en manufactura o en cualquier presteci6n -

de servicios 1..J. 

Según Ravmond Vernon debemos entender por empresas --

tranenactonales, a las entidades que para conquistar mercados, obte-

ner fuentes de materia prima, o econaníae de escala, deciden traspa-

ser sus fronteras nacionales, extendiéndose sus actividades producti

vas, comerciales o de servicios a otros países, manteniéndo el control 

mayoritario de la inversión, de la actninistrac16n de cada empresa a -
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del avance tecnol6gico !2.J. 

J. Berhnan considera e las empresas transnecionelea --

coma a una organización que actúa en varias economias o varios paises, 

la cual hace suponer en el sentido cuantitativo que la empresa trsns--

nacional tiene poder y capacidad incalculable ya que equivale al poder 

de varias empresas repartidas en el mundo, y en el sentido cueli tat1vo 

ésta capacidad y éste poder quedan reflejados en las posibilidadea -

que tiene la corporaci6n como elemento esencial en el proceso pol{ticD 

y eccnánica de los paises en que se instala. U. 

Gebino Fernández Serna considere que la empresa trens

nacional es una agrupación de filiales radic:edae en diferentes paises, 

que accionan estrechmnente vinculadas a una cesa matriz por relacio--

nea de propiedad conjunta, que responden a una estretej1a común y que

obt1enen recursos financieros v humanos de un fondo también coinµn. La

mayoría de éstas empresas son dirigidas por casas matrices redicedee -· 

en otros paises • .!Q! • 

También sef"ala que la empresa tranenacional es la em--

presa cuya escala de operaciones rebasa las fronteras de un pa{e, exte!!_ 

diendo sus actividades a varias naciones. 

8 / .- Serra Puche Jaime. Las Corporaciones Transnacianales y las Gru-
- pos de Poder. Tesis. FCPS. U.N.A. M. 19?4 • 

...!l.J .- Ibidem. 

10 /.- Gabino F. Serna. ~napolios Transnacionele la Escala. Imprenta-
- Abo1tz. México. 1975. 
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Estos consorcios de capital privado, en que la totali

dad a casi la totalidad de las acciones son de una misma naci6n, ope-

ren con base en una sede, generalmente de un país industrializado, 

donde se dictan las desclsiones no e6la comerciales y financieras sino 

tembi~n de orden económico y político. 

Tcrnando como base los conceptas señalados, podemos el,2_ 

borar un concepto propia de lo que son las empresas transnacioneles; v 

al respecto podemos decir que; " La 8npresa Transnacional es una üiidad 

Econ&nica que invade los mercados de otros paises o que ofrece presta

ciones de servicios a trav6z de· filiales o sucursales con un poder de

dee1c16n centralizado en una casa matriz que es la sede de las opera-

clones en genere!. 

De acuerda con nuestra definición, las filiales y las

sucursales no pueden tomar desiclones ~especto a las operaciones que -

llevan e cabo en el pa!a en que eetan establecidas, sino que se em:uen 

tren supeditadas a las desicionee que se tmien en las casas matrices ; 

podemos decir as{ mismo que las carac:ter!sticas de las empresas trans

nac1cnales son: 

1.- Son empresas que llevan a cabo operaciones mercan

tiles en dos o más paises; 

2.- Las Operaciones se realizan a través de filiales o 

sucursales siguiendo las lineamientos señalados por la casa matriz Que 

se encuentra generalmente en un pa!s ajeno de donde funciona la filial. 
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3.- Las Empresas Transnacionales se encuentren baja -

las ordenamientos legales del lugar en donde lleven a cabo sus apera--

cianea. 

4.- V, finalmente siempre tratan de abrir nuevas mere.!. 

das. 

Algunos autores consideren a la Empresa Transnacional

coma una nueva forma de organización corporativa, que se ha mostrada -

eumanente eficiente cama vehículo para una mayor cancentraci6n d~ la -

riqueza. Analfzando ésta Última, vemos que le quieren dar un cerécter 

mercantilista, carácter que na tienen éstas empresas, puesta que. sus -

operaciones ven encaminadas a darle dinamismo a los recursos que abtie 

nen en sus operaciones, teniendo un comercio abierto en los paises del 

mundo, na solamente en las que les sirven de anfitriones a les filia--

les. Estas empresas siempre se encuentran aportando alga, par un lada

va creando fuentes de trebejo en las lugares donde abren nuevos merca

dos y en donde se dirigen en búsqueda de fuentes de materia prima aún 

cuando sus operaciones estén orientadas hacia el país de origen, que -

generalmente es un país desarrollada perteneciente a los que tienen 

los medios económicos y la tecnología necesaria pera la producción, ea 

por éso que éstas empresas planean can tiempo la conquista de las mer

cados externas y las formas de llevar a cabo su producción futura. 

Desde el punto de vista tecnológica, en su circulación 

internacional se ha considerado que la empresa internacional es una un.!_ 

dad ecanéJnica y productiva, lo misma que de conocimientos cienU.ficas, 
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la misma suerte corre el aspecto técnico, podemos aceptar que son la -

fuente externa de f1nanc1ec16n en lea industrias de loa estadas desa -

rralledas, puesto que a travéz del comercia internacional llevan a ca

bo la 1ndustriallzac16n en muchas países y sabre todo, las ha estimul~ 

da para eu crecimiento económico cmio la búsqueda de nuevos mercadas a 

en un crecimiento de estas últimas. 

2.- Antecedentes y Naturaleza 

A lee empresas trenanacianelea coma antes que na ti -

enen perfiles jur!dicos bien delimi tedas, ea posible encontrarles le -

naturaleza jurid!ca, y más imposible es hacer un análisis introspecti

vo de ellas, en el plena ecanánica podemos decir jurídicamente es un -

fen6mena que na tiene igual sus rasgas san estudiados adaptando cono-

clmientos que por analogia san ~plicebles y esto se hace, tomando en -

cuenta saciedades o empresas que si están reguladas par leyes detenni

nadas, puesto que el plano jurldico las empresas trensnacianales na --

tienen leyes que pueden ser aplicables directamente, pues na san recon.Q. 

cides por derecha alguna cmio sujetas c:anc:retos. 

En acacianes algunos ordenEJTiientos jurídlc:os las seña

lan en forma casual. Su personalidad jurídica es tanade en cuenta de -

acuerdo a las leyes de cada país en donde llevan a cabo s1.,1s actividades 

econ&nices y. casi nunca se refieren a estas enpresss cCJlla trenenacio-

nales 1 sino que san tratadas cCJnc empresas extranjeras o coma unidades 

econánices que legalmente están sujetas a las leyes nacionales. 
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Para enlizar la naturaleza jurídica de las empresas -

trsnsnacioneles, hay que considerar su si tuacion legal en cada uno de

las países en que actuan; en elles estan consideradas come empresas -

extranjeras, en otros, cama nacionales tomando en cuenta el cri teric -

del control de las empresas cuando sus controles o direccion estan si

tuadas en el extranjero. 

La empresa o compraf11a transnecionel esta representada 

par su rilial en un país, le case matr.f: no tiene un estatua jur!dicc -

en el mismo país en donde opera le filial, aunque si puede exiatit: una 

rilial en el lugar en dende se encuentra la sede, en sus relaciones -

matriz-filial, de rtllales entre el o en las relaciones con otras en-

presas, prefieren fonnulas jurídicas contractuales pare llevarlas a -

erecto tomando en cuenta como regulador a el contrato, algun derecho -

nacional o una serie de principios lnternacionale!!, el empero de los -

cuales desarrollan una serie de claúeulas e las que se van a sujetar -

en la relecion de referencia • 

No obstante y por le rigidez misma del derecho, y en la 

mayoria de los casos, dichas empresas se sustraen e la jurisdicci6n de

las leyes de peía de residencia y en caso de conflictos estableciendo -

une claúsula, por virtud de la cual, en caso de controversia se sujetan 

a la competencia de determinado lugar o a algun tribunal arbitral y/o -

de conciliacion especializada o no, de caracter internacional o regional. 
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Este proceso ea bien acogido par la agilidad del c:::ame!.. 

cio internacional, ya que a la empresa no le interesa obteaer una des!. 

ci6n jurídica, canfonne a derecha, sino m~s bien un laudo que resuelva 

pronta y de acuerdo e la realidad ecan6mica del momento en que se suc!, 

te la controversia. 

U!la Empresas Trensnacionales en el campo econ6mico son 

más conocidas que en el campo jurídico. Uia Empresa entes de ser tren.=. 

nacional fue nacional, esto es, que nace como une empresa local, sujete 

a un derecho nacional conforme su constitución, algunas de ellas en -

cuento sufren un incrementa importante se asocian con otras empresas -

con el objeto de adquirir más fuerza en sus actividades, en ésta época 

van aglutinando empresas menores y se puede decir que alcanzan madurez 

comercial teniendo por lo misma nueves necesidades cana san: La explo

reci6n de nuevos mercados, el establecimiento de filiales o sucursales 

es! como le búsqueda de fuentes de meterla prima y adquiere relacicn-

nes lntemacionales al tener contacto con compef'l{as extranjeras. 

Pctúa como una sola empresa en distintos paises regul,!! 

da par sus derechos nacionales y opera, por lo tanto, bajo varios --

Gobiernas. Las principales razones del nacimiento de éstes empresas -

son, como se dijo antes; La búsqueda o la EWTipliacián de los mercados -

para sus productos, estableciendo filiales en donde la mana de obra es 

barata, deduciendo de ésta fonna gastos, asi cano ahorrar también el -

paga de fletes y d611ÉÍB cosas que les restrinjan las ganancias. 
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Otro de los moti vas de hacerse transnacianal es algu-

nas veces 1 que la principal fuente de materia prima ee encuentra en -

otra país distinto al de su nacionalidad, a porque ah{ puede obtenerse 

a mejor precia. Otra raz6n se refiere a que en otros paises las con-

tribucianes son bajas y los gobiernos ofrecen además otros incentivos

con el desea de captar inversiones extranjeras directas. Así mismo las 

grandes corporaciones trasnacianales se han propagado en varias etapas 

la primera face ee inicia con la exportación de loe productos que ela

boran, pasan por la face del establecimiento de una organización de -

ventas de sus productos en el extranjera; Siguen con le concee16n pare 

el usa de sus patentes y marcas, así como la prestac16n de servicios -

en la asistencia técnica a les compef\!as locales. que producen y venden 

sus articulas, culminen con la adquis1ci6n de los establec:::lmientos lo

cales convirtiéndose en productores a traveé de las filiales que son -

proiedad de les casas matrices .. 

En los últimas tiempos muchos factores contribuyen a -

la trenefonneción de les estructuras económicas en las relaciones inte!. 

nacionales, una de ésos fenómenos ea sin duda el desdoblamiento trans

nacianal de empresas que actúan en varios palees, y que han influido -

en la transformacién 

La inversión extranjera indirecta o de cartera ha su-

frida una dilatación y ha surgida la empresa trensnaclonal, siendo las 

fenómenos que están influyendo en la afectación del sistema ecanélnico

lnternacional .. 
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la Empresa Tranenacional tiene su naturaleza en la in

versión extranjera directa, pues viene siendo una modalidad y un ins-

trunento de ésta y al misma tiempo es un factor que tiene mucha poder

en las relaciones internacionales produciendo efectos entre el país de 

origen y el que sirve de enfi tri6n. 

Este tipo de aceptaciones en la naturaleza de la empr!_ 

ea transnacional, tiene eu base en el principio de que la inversión e~ 

tranjera era llBmada de certera, y consistía en le adquisición de tít~ 

loa financieras que emi t:lan algunas instituciones foráneas, le natura

leza de este tipo de inversiones sufre un cambio y se convierte en in

versión directa, que es cuando adquiere la facultad de otorgar poder de 

decisión a la casa matriz frente a les filiales que son propiedad de -

le corporación, teniendo así le posibilidad de representar no sólo el

mavimlento econ6mico o ~l movimiento del cepi tal, sino ·otros ractores

que le canplementen, cano son: los conocimientos empresariales, admi-

niatrativos as! como tmnbién la capacidad de la tecnología. 

3.- Origen. 

La búsqueda de nuevas mercados iniciada por las empre

sas locales a través de les fronteras, fue haclendase más necesaria a

medida que la producción iba tanendo auge con la aparición de la tecnE_ 

logia, lo que permitió que el ritmo de crecimiento acelerara de una 'TI!!. 

nera desmedida la producción. 

Al satisfacer las necesidades internas de un país, las 

enpreeas van tomando en cuenta las mercados externos, y no solamente -

para darle salida a le producci6n sobrante, sino tsnbién para hacerse

llegar lea meterlas primas necesarias con el objeto de poder producir-
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a más bajo casto es le. que respande en su origen a una mul tiplicacién 

de elementos en la que cabe destacar el fenáneno de la creciente con-

centracián de los medias de producción para el aprovechamiento de la -

econérnia de varios países, ya que las empresas al extender su radio de 

actividades, se ven preciseidas a establecer filiales a aUcursales fue

ra de sus fronteras que les sirvan de expendios a sus productos y man.!d. 

factura, logrando con éstas filiales 1 tener costo más bajo y mayor ce!!. 

centracián de elementos al na tener que hacer varias operaciones para

enviar los productos para su venta hacia un país en espera de que hu-

biera conellllidor o comprador; sino que ya pod{a tener una concentración 

de productos en espera de que llegara el ctJTiprador directamente can la 

filial sin tener que dirigirse a la matriz para hacer la operación de-· 

compra, lo que desde luego deja una ganancia mayor, el mismo tiempo -

ésta filial podía hacer las compras que la empresa tenia que realizar

de las materias primas que le eran necesarias del pa!s anfitrlon de la 

filial. 

otra de los fenómenos que puede ser eles! ficedo como -

organizador de las empresas trenenacionales es la bú9queda de paises -

que ofrescan las garentlas necesarias econánicmiente hablando, pare -

que la producción traiga una ganancia aceptable, éstos lugares son ge

neralmente los que tienen un salario bajo en su mana de abra, al misma 

tiempo que sus gobernantes lee otorguen buenas lncenti vos fiscales par 

la ventaja del establecimiento de fuentes de trabajo .. 
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Con ésta visión y seguridad 1 el empresaria permite in!, 

talar empresas fuera de su pa!.s de oi;igen, y as!. obtener una ganacia -

adicional, ya que ·el producto elaborado en el lugar en donde se encue!!_ 

tra la sede de la empresa, reaul tar:f.a más caro en su mecanismo de ela

boración en el caso de que los salarios fueran más 31 tos que en el --

pa{s anfitrian. 

As{, con el establecimiento de filiales o sucursales,

éste misma producto sale más barato en su elaboración, aparte de que -

ve a encontrar mercado en dicho pala anfi trian, al misma tiempo que -

va a obtener un ahorro el no tener que pagar flete de traslado, ni se

guro de transporteci6n, además de los incentivos del gobierno en los -

impuestos, ya que ayude a la econ6mia interna del pela anfitri6n, y -

sobre toda, se le dan facilidades el estar resolviendo problemas del -

desempleo. 

Así mismo éstos incentivos no sólo pueden ser por el -

establecimiento de una empresa que va a producir elementos neceserias

para su pele, sino que todos los gobernantes es tan ccmscientes, de que 

debido al crecimiento demográfico necesitan fuentes de trabajo para su 

gobernados, las empresas con su productividad v2n generando diversas -

tipos de actividades que van a tomar un papel importante en la creación 

de empleas, lo que desde luego ayuda a solucionar les problemas e los 

gobiernas anfitriones, y en éste forma la empresa obtiene ganancias --

- 26 -



que le hace casteable la inversión en éstos países, busca así a cada -

momento ir teniendo un crecimiento empresarial cada día mas grande a -

través del territorio anfi tri6n, para después ir más haya de sus fron

teras, al ir encontrando en mayor proporción los elementos necesarios, 

tanto técnicos como econ6micos dentro y fuera de sus fronteras, al. -

lograr una concentración de capitales y generadores, lógicamente de g!!_ 

nancias, ya sea a través de la inversión directa o indirecta. 

M.Jchas veces la aparición de una empresa transnaclcnal 

origina que varias empresas nacionales tengan que fusionarse unas con

otras, ó con la misma transnacional o tienden a desapareser de le vida 

econémica. 

Al fin de cuentas, la fusión de éstas empresas es lo -

que busca le empresa transnacianal, ya que al surgir dicha fusión o d!_ 

saperlción de empresas locales, la transnacional va obteniendo más --

poder econOOiica en el mercado interno y externo, penni tiéndase crear -

ella misma una competencia relativa para sus productos, determinando -

así las condiciones y calidades de las producciones, pues sin compete.!2 

cia real se dan la facultad de mover la econánia de acuerdo a sus pre

tenciones y a las condiciones mismas de la saciedad. 

[l origen económico se reduce solamente en búsqueda de 

campos de operaciones para sus fines, ya sean de comercio o de concen

tración de capitales que les pemi ta llevar una movilización comercial 

para obtener su poderío econ6mica. 
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Lha vez establecida la empresa transnacional en un pais 

va adquiriendo un poder ecanémica sin medida y tratará de encauzar ése 

poder en la actividad política del misma, pues escudándose en el poder 

ecanémica que tienen éstas empresas, intervienen en la presentación de 

proyectas de leyes que les den protección IJ sobre todo, tratar de tener 

siempre representantes de sus grupas de las dependencias gubernamenta

les y en todas aquellas que puedan representar un peligro en su estab!_ 

lidad económica. 

Generalmente forman grupas que van a E?jercer presi6n en 

las gobernantes pera que otorguen beneficios a sus operaciones, ya sean 

mercantiles a productivas; ésta visión se fue haciendo patente por las 

necesidades de muchos países al tener grandes masas de gentes sin em-

plea, las empresas extranjeras vieron que mediante su influencia, po-

dian tener poder E?n la vida pe U. ti ca a pública de un país para sus pr!!. 

pies intereses, dejando muchas veces a los gobernantes en manos de los 

empresarias, ya que debido al poder económico, ejercen presiones en el 

gobierno para que las leyes que regulan las actividades emprcsariales

slempre sean favorables a las empresas transnacianales, así como las -

que se refieren a les operaciones aduaneras que les afecten di rectame.!! 

te para sus operaciones en el comercio a través de las fronteras. 

Al formarse las grupos económicos con los E?mpresarios

a la cabeza, es más facil obtener la protección gubernamental y sobre 

toda, van adauiriendc de las países del mundo una ventaja de las aper!!_ 

clones mercantiles, pues influenciando el gobierno por los mencionados 
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grupos econ6miccs en lo que refiere a la política internacional, siem

pre tratarán de obtener resul tedas favorables para el país, y que en -

ésta forma indirecta incrementa las ganancias a las empresas, adquiri

endo ésta últimas, un poder política y económico en el país anf1tri6n. 

4.- Expansión. 

La expanci6n de la economía mundial se origina en la -

Edad Media 1 y fué el proceso de acumulación de capitales que desembocó 

en la Revolución Industrial en la Europa Occidental 1 donde nacen las -

norotas de operaci6n que se efinnen en el siglo XIX y parte del XX. 

Los factores econ6micos que explican el crecimiento de 

la producción de mercancías san: 

1.- La acumulación de capitales; 

2 .- Progreso tecnológico en la industria y en le agri

cultura¡ 

J.- Las vías de comunicación¡ y, 

4 .- La organización del capital financiero. 
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El crecimiento de la producción que fué más allá de los 

l!mi tes de lee empresas que eran conservadoras, y de las economías 

nacionales, proporcionar la atracción de nuevas técnicas que presupo-

n!an una variedad de recursos y la expansión de mercados, ésta activi

dad económica traía grandes corrientes de capitales que hiban más allá 

de les fronteras nacionales con varias características, a saber: inve.r 

alón directa, apertura de crédi tas, empréstitos gubernamentales, com-

pras de acciones de empresas, etc. Los países que resistían éstos fen.§_ 

menos econ6micos eren por regla general, los que tenían el carácter de 

colonias comerciales de algún otra país. 

El proceso de expansión de las transnaclonales tiene -

su origen en la lntenci6n misma de los empresarios de incrementar su -

i:ampo de operaciones, y se inicia generalmente con ln salida dP una -

empresa a la conquista de nuevos mercadas puesto que las grandes empr~ 

sas cap! ta listas no se Umi tan a operar en el ámbito local, sino que -

buscan internacionali zarae imponiendo subsidiarias o filiales, inclusa 

buscan su propagación mediante las faces de exportación de los produc

tos, el establecimiento de una organización de ventas en el extranjera, 

la concesión para el uso de marcas v patentes, terminando con lo adqu.!_ 

siclén de Establecimientos o estableciendose como productores en el -

extranjero a través de subsidiarias, que son total o parcialmente pro

piedad de la casa matriz en donde llevan el control de las descisiones. 
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Cuando las empresas transnacionalea entran en el nuevo 

campo de operaciones con productos de novedad, por la vla de la inver

sión extranjera directa. más que a través de exportaciones, la expansi6n 

de las actividades resultantes del proceso de inversión estimulan alg!:!_ 

nas fuerzas r.ompeti ti vas por lo menos durante cierto periodo. 

Esta tendencia se manifiesta inicialmente con más in-

tensidad con aquellas países que con mercados internos reducidos, la -

expansión de las empresas provenientes de éstos mercados, se dirigió -

principalmente hacia países en donde al tener que adaptarse a los re-

quisi tos jurídicos nuevos, habi tos de consumo y particularidades de -

cada mercado, influyeron en cierta medida, en la configuración de erg.! 

nización que ha tendido a otorgar mayor autonomía a las filiales, en -

contraste con el caso de aquellas empresas que dispusieron de mercados 

nacionales amplios. 

En algunas puntos referentes a la expansión de las em

presas extranjeras, ésto se debe a que los gobernantes de varios paises 

la provocan a t.ravés de lo solicitud de emprésti tas que hagan las em-

;::iresas internacionales, o direc::tamente a través de la solicitud de tes 

nologíe que les hace falta para el procesamiento de los recursos natu

rales, en muchos aspectos éstos son los principales fenómenos que motJ:.. 

van la expansión, ya que los países que se encuentran en ésas condici.e, 
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nes resultaran excelentes anfitriones para las inversiones extranjeras 

debida a las necesidades que tienen de la tecnología de otros paíBes -

desarral ladas. 

• é ~ La expensian tembi n se lleva a cabo a traves de la 

compra de bonos o acciones a las empresas que buscan cap1 tales para su 

crecimiento nacional o internacional; ésta actividad es uno de ·las. pa-

sos de inversi6n directa que realizan las empresas extranjeras para su 

expansión a nivel mundial, más adelante la 1nversi6n Indirecta desapa

rece para darle paso a la inverai6n directa, ésta va tomando un papel

importante en la direcc16n de la empresa. 

Es de suponerse que los factores principales de que se 

lleve a cabo la expansión traanacianal, son vínculos económicos y pal!_ 

tices que existen entre el país de la cesa matriz y el país que va a -

servir d- anfi tri6n a una sucursal de ésta, a por los bienes que la --

empresa va a producir tomando en cuenta la importancia que tienen en -

la economía de las países en donde se asentarán las filiales: otro de-

las modalidades de la expansión, es la adquisici6n de empresas pequeñas 

existentes en los países que hospedarán a las ff Hales, ·¡a que énto::; -

no cuentan en ocasiones con los suficientes elementos para presentar -

una competencia ante las grandes empresas extranjeras, así vemos que -

las empresas transnacionales son más poderosas en sus actividades que 

las empresas de los países locales, debida a que cuentan con mayor 
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capital y tecnología más avanzada pues generalmente provienen· de países 

más desarrolladas que loa anfl triones. 

En los países subdesarrollados o en vías de desarrollo, 

dan al parecer un paso importante hacia el desarrollo industrial y eC.E., 

n6mico al ser anfitriones de capitales extranjeras así mismo, nacen -

relaciones económicas con otros países porque consecuencia 16gica tra.!:_ 

rán ganancias a los mencionados paf.ses en vlas de desarrolla. 

Las expansiones de las inversiones extranjeras se man.!_ 

fies tan por medio de : 

1.- Créditos a países. 

2.- C.Onvenics comerciales. 

3.- Tratados que permiten la adquisición de los recur

sos de otros países. 

4.- Préstamo de asesoría técnica. 

5.- Venta de tecnología. 

6.- Permisos para la utilización de marcas y patentes. 
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7 .- Adquieición de empresas nacionales o fusión de em

preeee nacionales con las extranjeras. 

fo'és que una expansión de inversiones extranjeras, son

movimientos de capitales a través de lee fronteras, para obtener una -

rente de éstos movimientos, sobre todo para posibili ter el desarrollo

de la industria que se encuentra en un estado potencial en una nación

detenninade, las empresas industriales y comerciales que se encuentran 

con grandes medios econ6micos y tecnológicos son los que encuentran -

loe medios para llevar a cabo éstos movimientos de cepi tales en los -

países subdesarrolladas o en vías de desarrollo, por medio del camer-

cio internacional, cooperando le 1ndustr1alizac16n con la apertura de

empreees industriales o comerciales manifeetandoee como empresas tren!_ 

nacional e e •• 
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5.- Claaificac16n. 

t-\.Jchos autores tOTian en cuente c001a elemento de clasi

ficación de les empresas transnacionales 1 la arientaci6n que estas ti

enen con respecta de la filiales y de la casa matriz; así vemos que 2.!, 

teblecen una clasi ficeci6n terri ta riel tanando en cuenta el control de 

las filiales a sucursales 1 clasi ficandola can base en estos elementoa

de la manera siguiente: 

a.- Etnacéntricas.- cuando el fin de loa bentficiae ee 

orientan hacia el país sede de la casa matriz. 

b.- Policéntricas.- cuando la orientación esta enfac.!! 

da hac!a el pa!s anfi trian y 

c.- Geocéntricas.- cuando se orienta al mundo en general. 

Otros hacen una clasificación tomando en cuenta la rama

en la que desarrolla respecto de sus funciones o la clase de explotac16n 

que llevan a cabo en diferentes materias , dando cama resultada la sigu.!,. 

ente el a si ficación: 

a .. - Industrial. 
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b.- fot!nufaclurera. 

c.- De servicios. 

d.- De finanzas. 

e.- Agricultura, etc. 

En el caso de le primera cleaiflcac16n, vemos que toma

enfoquee purBTiente de control y usando demasiados tecnisismos que no -

presentan una clasiflcacián entendible y solo nos dice hacía que lugar

es dende se van los beneficias que obtiene la empresa. 

En la segunda clasificacion vemos que para la econc:rnia -

local del país en donde actua la empresa, es lo mismo una clasificaci6n 

que la otra, con la diferencia de que la materia prima se encuenta divi

dida en varias empresas y solo recibe los beneficios el país anfitrion -

cuando las utilidades san invertidas en el. 

Para f'ines economices v poli tices podemos decir que en -

lugar de hacer una clasificación técnica como los autores que aceptan las 

antes mencionadas, resulta mejor clasificar las de acuerdo al capital que

representan en un país detenninado 1 y esta clasificación solo seria en --

- 36 -



empresas grandes y empresas chicas, teniendoee une visión más snplla

para poder llegar a fo:rmúlar un proyecto de ley can el objeto de te-

ner una base para su control interno en el país anfi trian. 

De este modo y de acuerda al capital que representan

ser!an los crédi tas fiscales que se lea impondrían, y sin fijarse en

la arientaci6n de los beneficia, al misma tiempo no importaría el ra

mo de actividades, en caso contraria si se puede tomar en cuenta la -

segunda clasificac16n señalada de acuerdo a le actividad de cada une

de ellas. Al mismo tiempo es palpable que para el sistema de gobierno 

dr:. un·caís anfitrian de empresas extranjeras, cualesquiera que sea su

clasificaci6n o denaminaci6n, lo que más le interesa es cuidar su So

beranía arlte cualquier empresa que represente umpeligra por la activ.!,. 

dad ec6namica y poli tics que lleve a cabo en su territorio, por este

fenómena poca debe interesar la clasificaci6n que se lea de, va que -

basta que la empresa sea extranjera al país donde esta ::i;adicada pere

que su gobierno este pendiente y vigile de cerca sus actividades. 

Tomando en cuenta los enunciados anteriores, a las -

empresas extranjeras se les debe de tratar c::on las mismas disposicio

nes que a las empresas nacionales, puesto que el aspecto de propiedad 

no es diferente para una u otra, y sobre todo porque los sectores de

producci6n surten efecto para todos los empresarios, ya sean transna-
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cionsles o no, y más estas últimas por que afectan loa mercados nacio

nales y procuran extender su campo de acción a través de las fronteras 

del peía enfitrion por medio de las llamadas filiales o sucursales. 

- 38 -



CAPITULO TERCERO 

LAS EMPRESAS MULTINACIONALES ELEMENTOS Y CARACTERISTICAS 

1.- Conceptos 

2.- Evoluci6n Histories 

3.- Natiroleza Jurldica 

4 .- Expansi6n 

5.- Finalidades 

6.- Relaciones entre las Empresas Multinacionales y otro tipo de 

Empresas del Comercio Internacional 

7 .- Régimen Jurídico. 

8.- Clasificaci6n 

9.- Condici6n actual de las Empresas Multinacionales 

a). - Diversos tipos de Empresas Multinacionales 

b) .- Relaciones entre las Empresas Multinacionales 

e).- Principales diferencias Estructurales entre las 

Empresas Multinacionales. 



CAPITULO TERCERO 

1. - Conceptos 

El termino mul tinaacicnal ea usado frecuentemente para

sef'ialar a algunas empresas internacionales y para establecer las difere!!. 

cias existentes entre ellas, y· tienen diversas denaninaciones, por eje!!!. 

ple: Supranacionalee, Palinacionales, y las llamadas Transnacionales. 

Raynond vernon dice c¡ue la empresa multinacional es un -

conjunto de empresas de diversasnacionnlidudcs, unidas por vinculas de -

propiedad ccinún y que responde a una estrategia general. _11/ 

Les empresas multinacionales denotan entidades consti-

tuidas por dos o más naciones can el pr6pos1 to de realizar una funcion

econémica de interes para snbae. _j!I 

Puede considerarse como empresa mul tinacicnal a cualqui

er corporaci6n que tenga una o más sucursales en el extranjero que rea

lizen cualquiera de las actividades de venta, producci6n a servicios_!,~/ 

.12.../ .- Derecho de la lntegraci6n. Vol. VI, NO 14 EiJenos Aires arg. 

_g_J .- Roberto Mantilla fulina. Lhiveaidades. NC 64. f'éx. 1976. 

11_} Las corporaci6nes M.Jl tinacionales en el l:esarrollo t-\.Jndial ONU. 
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la empresa multinacional se caracteriza por el hecho -

de Que su cap! tal social proviene de diversas países, a par tratarse de 

un compleja de empresas que tienen algún tipo de entrelazamiento en sus 

capitales sociales, en otras casos se c::aracterlsa por el hecho de que -

el control de las deslciones es multinacional. 

La empresa mul tinaclonel denota que las actividades de 

la corporación abarca más de un peía, con la variante de que en su ad

minis tracián participan in te reses de das o más países; o sea que se 

trata de corparaciónes en donde el capital corresponde ü residentes de 

distintas paises, aúnque por lo general, los capitalistas del país en

que se asienta la sede, son quienes conciben y ejecutan la politice a

.seguir. 

Otras autores aceptan que las empresas mul tlnacioneles 

tendrán ese caracter, si en razón de su vincülación eFectiva con das o 

más ecanomias internacionales, v por el tntcrés pública, lee san atri-

buidos derechos 1 privilegias obligaciones que emanan del orden jur!d,i 

ce internacional -2!:!f 

También establecen que una empresa multinacional es -

aquella, c¡ue desde el punta de vista estruc:tural y de política, las -

~ .- Derecho de la integracion. Vol. VI. r~ 13. 1973 Argentina. 
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operaciones extranjeras se equiparan con las damesticas y cuya adminis

traci6n esta dispuesta a asignar los recursos de la empresa sin consid.!:_ 

ración de factores ~nacionales para alcanzar los objetivos de esa empr!.. 

sa. Las decisiones se siguen por un criterio uninacional ~ 

Analizando las diversas acepciones de lo que es una em

presa rrul tinecional, y desde luego tomando en cuenta el punto de vista

de los autores de estos conceptos, Podemos establecer las relaciones -

que existen entre ellas. 

Primeramente 1 podemos decir que la más marcada relación 

que encontramos, es que, se trata de empresas que es tan consti tuidad -

por dos o más necianes o que su actividad abares más de un país, eetabl!.. 

clendo de común acuerdo el control de las deslclones en uno de los pal-

ses .co~ponentes de la constl tuc16n de estas empresas. 

Puede existir una confuci6n de cama es tan consl i tu idas 

estas empresas por ejemplo aquellas que la integran capi talea de di ve.!:_ 

sea nacionalesdades, ya que se puede pensar que son cap! tales públicos 

los que van a establecer las empresas; sin embarga en la practica de -

estas empresas que actúan en dos o más paises, podemos decir que no se

forman por cepi tales públicos solamente, sino que en la mayoría de las-

.J.2.1 Derecho de la integracian. Vol.VI. NC 13 1973, Argentina 
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veces las capitalesprovienen de la iniciativa privada de varice paises 

que han buscado la forma de ir más allá de las fronteras en pos de nue

vos mercados, o para tener un poder ecónanico en otros Estados mediante 

la inversion extranjera indirecta. Generalmente las empresas que tienen 

el caracter multinacional na tienen la intervención de un estada. 

Otra de las relaciones que encontrmioe en este tipa de 

empresas internacionales, es que el centro de decisiones puede ser es

tablecido de común acuerdo par las partes que intervienen en su crea-

ción, mientra que otra tipo de empresas existe una casa matriz que no

se cansti tuve por elección, sino que es el tronco de les filiales que

existen en varias naciones parser la apartadora del capital en su tot!_ 

U dad. 

r.an estas acepciones escontrmios que las relaciones -

que tienen las diversas definiciones de empresas multinacional.es¡ To-

dos los autores sef'lalan la extensión de Filiales o sucursales, y acep

tan que el capital de constitución proviene de varios países, as{ mis

mo, que existe un centro de decisiones que es el que lleva a cabo la -

poli tlca que tiene lnteres para todas las paises que toman parte en lea 

actividades de la empresa. 

Otro de los fenómenos encontradas, es que el carácter 

de mul tinacionalidad puede haber sido adquirida por la nacionalidad -
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de los capitales de su consti tucián y por el interés CC171Ún de es tos, a 

diferencia de las otras empresas internacionales. Debido a las funcio

nes que llevan a cabo en varios paises no pueden haber sido estas las

que dieran el caracter de mul tlnaclonal, ya que otras empresas también 

tienen este tipo de actividades extrazonales, y tienen diversa denomi.i. 

nacion, lo mismo puede decirse de loe intereses que puedan tener, pues 

como empresa canerclel tiene· loa mismos objet1 vos que cualquier empresa 

comercial que lleva a cabo actlvidad~s de caracter mercantil¡ y este es 

el de creer o buscar cmipcs de actividades para sus funciones comercia

les, hasta llegar a dominar las zonas econ6micas más apartadas. 

2.- Evaluci6n Hist6rica. 

Algunos eser! torea de la materia económica atribuyen los 

orígenes de las empresas internacionales a loa pueblas de r-'esapotamia, -

lo cierta es que la East Cmipany que llegó a gobernar a la India, fué 

fundada durante el reynado de Isabel I, en el caso de que este tesis -

fuera rechazada. 

En el sigla XIX empresas británicas, estadounidenses y 

de otras nacionalidades europeas, llevaban a cabo enormes cperac16nes

comerciales a nivel internacional, mientras que otras explotaban serv!_ 

eles públicos, tales como los tranvías, el gas y la electricidad en -

paises extranjeras¡ también en el siglo XIX empresas de varias naciones 

sobre todo de Gran Bretaña y EE.UU., explotaban ya a gran escala las 
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materias primas y las recursos naturales de Anérica Latina, Asia, --

Afica y Australia; a partir de 1860 aproximadamente, las empresas man!! 

factureras empezaron a instalar fábricas en el extranjero y en 1914 -

muchos de las actuales gigantes operaban ya en diferentes países • .:!§_/ 

En el pasado, el mayor impacta de las empresas intern.!, 

cianeles se reflejaba en los territorios coloniales y semicolanialea • 

En los paises más avanzadas, el papel de las empresas internacionales 

fue reducido, hasta después de la Segunda G.Jerre "'-indiel como lo de--

muestran loa datos de las inversiones directas de E.E. U.U.17<1!/ 

Loa precursores de las modernas empresas mul tinaciona

les empezaron a extenderse más allá de sus fronteras en número signif!. 

estivo a partir de la década de 1860. Entre los primeros figur6 Fried~ 

rich Bayer, quien edqulri6 perticipaci6n en una fábrica de analina en

Albany en 1B65, dos años después de establecer su propia ccmpen!a qu!-

mica cerca de Colonia. 

En 1B67, la compaR!a estadounidense de máquinas de --

coser Singer fue 1 a primera empresa que montó su primera fábrica extra!!. 

jera en Glescow, Singer fue la primera empresa que se dedicó e fabricar 

y vender en masa sus productos de características casi idénticas y con-

el mismo nombre comercial a través del mundo. 

16 / .- Tughendhat, Cristhopher, Las Empresas Mul tinac:ionales. pág. 29. 
- · Ali ansa Edi t. S. A., Madrid. 1973. 

Jl_j .- Ibidem. 
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Tiene por lo tanto el máximo derecho a ser considerada 

coma la primera empresa mul tinacianal .'.!!!_/ • 

Cada une de las enpresas que marchaban al extranjero -

en busca de mayores beneficias tente sus razones pare hacerla, pero -

había una serie de factores que influyeron en todas. 

Les empresas industriales se estaban desarrollando, y 

empezaban a aparecer también loa mercados en masa. Las mejoras en el -

transporte y las comunicaciones gracias al desarrolla de los barcas de 

vapor, del ferrocarril y del telégrafo atrajeron la etenci6n de los 1!!, 

dustrlalea hacia las oportunidades en el extranjero y les permitieran

ejercer cierto control sabre las filiales muy lejanas geográficamente. 

Descubrieron que sería más econ6mico producir en el -

rrercado extranjera cerca del consumidor final que hacerla en su propio 

pa{s y pagar el casta del transporte • .12...J 

El espíritu del nacionalismo ternbién influyó y desemp.!:_ 

~6 cierto papel. Las empresas empezaran a darse cuenta de que a menudo 

~·- Ob. cit • 

.12..f·- Ob. Cit. 
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era más efectiva satisfacer las necesidades locales a través de repre-

sentecianea internes que canprendíen a sus clientes, mejor que un jefe 

de exportaciones de la oficina central. 

Sin embargo, la razón más importante que explica el -

crecimiento de las empresas internacionales en loe últimas treinta 

af\os del siglo XIX,, es la expansión del proteccionismo, una manifesta

ción del nacionalismo demasiado marcada. Los gobiernos de todos los -

países extranjeras introdujeron derechas arancelarios pare reducir la

importac16n de mercancías manufacturadas• y fcrnentaron as! el desarro

llo de la industria local. A veces los derechos arancelarios ee establ!_. 

cían con el fin de estimular a ·las empresas extranjeras para que invi!.. 

tieran en el peía en cueatlon. 

En el periodo intermedio de las das guerrea mundiales-

una serie de empresas siguieron existiendo sus intereses interneciona-

les. Pertenecían en su mayoría a las nuevas industrias de tecnología -

avanzada. En el periodo señalado, las condiciones no fueron favorables 

para una expansión rápida de las inversiones extranjeras directa, ni -

para el desarrollo de las empresas internacionales. 

Eran muchos los factores que determinaban al expansio-

nismo. El más difundido podría denominarse la sicología de guerra • 

.1Lf .- Db. Cit. 
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U! gente na eéla na vi vía baja la sombra del tmlacausta 

de 1914-1916, sino que además esteba convencida de que seguramente es

tallaría una nueva guerra. Estos factores disuadieran a las empresas -

de invertir en el extranjero 1 el mismo tiempo que animaron a los gabie!. 

nos a crear industrias autasuficientes y a discriminar a las extranje

ras. 

La forma más caracter!atice de informaci6n de la empresa 

industrial en el periodo entre las dos guerras 1 fue el cartel. Existía 

un buen nLrnero de variantes: desde el intercambio de informaci6n sabre 

precios e inversiones, hasta infarmaci6n sobre sistemas de estructura

ción empresarial. 

Los objetivos concretos variaban de un cartel a otra, 

pero el objetivo fundamental de todos ellos era mantener precios y -

beneficios pare los inversionistas, e idear algún mecanismo que penni

tiera a lea empresas reconciliar eua intereses conflictivas. Esto pro

dujo una disminuci6n en el nivel de intervenciones llevadas a cabo par 

las empresas en loa mercados de sus competidores. 

A pesar de tedas los defectos que pedían tener las ca.E_ 

teles, fueren un pase importante en la evolución hacia las empresas -

multinaclcnalea de hoy en día; prcporcicnaron a los empresarios cierta 

experiencia en el terreno de la cooperación internacional, así coma -

cierta compresión en las diferencias nacionales, y de la necesidad de-
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de madi ficar la conducta económica, can el fin de tener en cuenta a -

aquellas. En lugar de pensar ente toda en abastecer los mercados inte!_ 

nacionales y exportar las excedentes 1 se acostumbraron a abordar las -

problemas de sus industrias partiendo de una base mundial. Estas técn!. 

ces resul terían extremadamente útiles, sobre todo a los americanas, en 

un mundo de condiciones tan distintas coma el de la post-guerra. 

J.- Naturaleza .lJridica. 

No tenemos dato alguna de que pueda establecer la nat~ 

raleza juridica de las empresas mul tinacionalee, ya que no existe le-

gislacián alguna que se pueda aplicar en fome concreta a les empresas 

internacionales. Estas empresas generalmente, son reguladas por lea l!, 

yes nacionales del lugar en donde llevan a cabo sus actividades; sin -

embargo, can base en datas que dan algunos autores, podemos decir que 

su naturaleza se encuentra besada en los convenios que inicialmente -

hicieron las empresas internacionales entre sí, para ester infarmados

sobre la producción y precios que habían de servirles de guía para sus 

propias actividades 1 y sabre todo pare obtener una repartición de los

mercadcs mundiales. 

Esta informaci6n la obtenían el el siglo pasado a tra

vés de las llamados 11 carteles " de que hablamos anteriormente, estos

carteles existían en todas las épocas desde que surgieran las empresas 

comerciales, pera tienen su desarrollo total en el siglo pasada y sabre 

todo en gran escala, antes de 1914 , adquiriendo un papel importante en-
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en el periodo entre las dos guerree mundiales. 

Loe objetivos de los carteles eran de proporcionar --

información de una empresa a otra; uno de los primeros ejemplos docume.!!. 

tedas que se conocen sobre ellos, lo encontrmloa en le industria del al.!!_ 

minie, cuando la empresa estadounidense ALOJA v 18 ALAG de Suiza llegar6n 

a un acuerdo sobre infomacián en 1896. En 1901 ee mipli6 el convenio pa

ra incluir atrae tres firmes. 

Estos carteles no lagrar6n generar la importancia que se 

pene6 praducirlan al utilizarlos, lo que resulto importante en ellos, 

fué la seq_uridad que proporciánar6n en lo que respecta a la evolución -

de lee empresas multinacionales al proporcionar experiencias en las ac:-

tividadee del comercio lnterneicional. 

>t>y las empresas multlnecloneles son el instrumento más 

eficaz en la cooperac16n internacional en el campo econ6mico, ya que se 

han formado convenios que tienen interee mundial conserniente el Derecha 

Internacion~l Público, v sobre toda, contribuyen a unificar paises y Ce!!, 

tinentee al promover loe mercadea internacionales, beaandose en tratadas 

internacionales, suscritos entre Estados miembros para hacerlos obligatE_ 

rlos. O..ando las empresas funcionan en forma privada, se encuentran som~ 

tidas a lo que las leyes locales estipulan en sus respectivos paises en

donde llevan a cabo les operaci6nes a través de una filial. 
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4. - Expsnsian 

Las grandes empresas internacionales accionan en el --

ámbi ta mundial absorbiendo un elevada porcentaje de las beneficias del

Comercia Internacional , en detrimento de le ecanCJ'l1ie y desarrolla de --

1:..as paises en donde operan .. 

Generalmente accionan en las paises subdeearrolladas,-

absorbienda un elevado porcentaje de sus recursos ecanánicas y de las -

mercadas internos. 

La Empresa Mul tinacianal es une modalidad de la empresa 

transnacianal, con la diferencie de que en su capitel constitutivo y en 

su acin1n1straci6n, intervienen intereses de das a más paises¡ igualmente 

es una variante de la 1nversi6n extranjera directa' las empresas invier

ten en el extranjero, principalmente para ganar una mayar parte del mer

cada mundial, y también con el fin de controlar les fuentes de materia -

prima. 

En la segunda mitad del sigla pasada, l\brteámerlca y -

Europa ponen loe cimientos de las grandes empresas mul tinacianales, que 

en la actualidad cuentan entre sus actividades can las principales fue!!_ 

tes industriales y comerciales en casi toda el mundo. 

La expansión está motivada par la búsqueda de oportuni

dades más rentables, las empresas multinacionales compiter¡conlas empr_E!. 

sas nacionales por los capitales en el mercado interno, ya que uno de -
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los objetivos de las empresas multinacionales es el de contar con el -

más grande número de filiales en el extranjero, sobre en países donde -

se concentra un al to grado de materia prima, así como un porcentaje --

al to de consl!nidores pare sus productos industriales. 

las empresas "'11 tinecionales al igual que cualquier em

presa comercial internacional, en un momento fueran empresas locales, -. 

que al correr del tiempo y debido a su capacidad económica así como a -

su desarrollo tecnológico, tuvieron la oportunidad de llevar a cabo una 

producción industrial para eetiefacer las necesidades de loe mercedes -

internos, primeramente, y luego atender las necesidades extranjeras, lo 

que trajo consigo que se establecieren filiales productivas en loa mer

cados foráneos, y en muchos casos estas acti videdes de las filiales pr!!. 

dujeren los complementos de le producción, debido a que la fuente de ma

teria prime se encontraba en el lugar donde este última llevaba a cabo -

su actividad, extendiendo así poco e poco el radio de scci6n de una em-

presa por el bajo costo de las operaciones, obteniendo una ganancia extra 

al invertir directamente en el pa!s en donde se asentaba la empresa a -

trevée de lea filiales. 

Otro de los fenómenos de expansión, se encuentra en las

funcianes empresariales de algunos países, estas se llevan a cabo, mu--

chas veces, por la lucha desmedida de las empresas extranjera~ frente a

las empresas locales del país receptor, y debido a las ventajas de las -

empresas internacionales tanto en su capital como en su poderío en la -

tecnoldg{a, les permite tomar los primeros lugares, y lógicamente, las -
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pequeñas empresae;:laudican ante estos grandes fen6menos, pues es del -

dominio público que las empresas internacionales provienen de los países 

más desarrollados econ6micamente y tecno16gicamente, as! que la expan--

sián se torna inevitable, al no tener competencia poi• parte de las empr!. 

sas que no cuentan can los elementos suficientes para hacerles frente -

dejando desde luego el mercada y los medios de producción, a expenses de 

las empresas que si cuentan con ellos; y que son en forma general los que 

se denominan Internacionales. 

Las facilidades que tienen las empresas multinacionales 

para sLJ expansi6n, radica sobre todo en que ubican su centra de opereci.E., 

nea en un lugar detetminado y se extienden a través de sus filiales por

tado el mundo, estableciendo en el centro de operaciónes, la pleneación

de las actividades económicas sin tener que salir del paie en donde fun

ciona ceda filial, esto permite cada di~ un mayor crecimiento, ya que -

les reditúa menee ea fuerzo y más beneficias en su estructuración intern.!!. 

cional. 

5.- Finalidades 

lAJrante el transcurso de la historia, hemos visto que -

el hCJTibre en primer lugar ha buscado los satisfactores de sus necesida

des más elementales, y después de satisfacerlas, ha tratado de obtener

una ganacia a través del intercambio de los productos sobrantes. 
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Las empresas comerciales e industriales desde su naci

miento han tenido los mismos objetivos que el ser humano, primeramente 

como empresas locales, han tratado de satisfacer las necesidades inte.!:. 

nas del país en donde han empezado a operar, con el correr del tiempo

V conforme a su crecimiento se han visto en la necesidad de buscar más 

mercados para sus productos elaborados en sus empresas, as! vemos como 

han llegado a conquistar mercados en el extranjera, ya sea a través de 

exportaciónes de estos miemos productos como de importaciones de las -

materias primas,. 

Después rué necesario que para obtener mejores benefi

cios tuvieran la pree1ci6n de extenderse más allá de las fronteras, --

imponiendo una filial que llevara a cabo, en un país receptor; las --

operaciones que su casa matriz lee había sef"alado en sus decisiones 

como parte de ellas; éstas fueron las necesidades primarias que las 

empresas tenían que satisfacer y unB de BUS finalidades fué la de obt.!:, 

ner loei mercados de otros países adquiriendo un crecimiento, con éste

crecimiento tanta local como extrazonal, abarcaban más los mercados -

que en un principio hacían falta para sus productos o para obtener más 

fuentes de materia prima 1 as! cama para aprovechar la econémia del 

país anfitrian, igualmente acaparaban los recursos productivos que un

pa!a no podía explotar para su beneficio propio por falta de tecnolo-

gía, ya que, Empresas M.Jltinacionales como generalmente proviene de un 

país altamente desarrollado cuenta con los medios tecnol6gicos que un

pa!s receptor, de menos desarrollo, necesita. 
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Las empresas existentes en un país que es anfi tri6n -

de una empresa multinacional, generalmente na cuenta con la suficiente 

para competir can las filiales de las empresas mul tinacianalea siendo

una de las finalidades de estas Últimas, el de presentar lea una batalla 

para que al Pin dejen el campo abierta para obtener los mercacios locales 

contando para estos fines con los medios para financiar las inveatiga-

ciones tecnal6glcas que las empresas locales no tienen en sus acti vida

des, lo mismo que con aquellas empresas que tienen que fusionarse can -

las empresas multinacionales; pero siempre las f'inal1dadee de les mul ti

nacion~les, serán las de buscar las medios para tener los mejores merca

dos para llevar a cabo sus constantes avances en el mundo y obtener aa!

un monopolio de los productos que elaboren .. 

Las finalidades eccn6mices de las empresas mul tinacio

nalee se encuentran en todae las actividades que ee llevan e cabo en .

los países en donde tienen sus asientos: primeramente vemos que tratan 

siempre de instalarse, en loa lugares en donde mejore e incentl vos ofre_!. 

can los gobernantes de aquellos paises en donde van a establecer una fl. 

lial; ya dentro de éste país tratet'án de competir con las empresas loe!_ 

les, o gestionar su fusi6n, la compra o aún la desaparición de ellas -

para adquirir el mercado de sus productos. 

En cuanto a las exportac:i6nes e importaciones siempre -

obtienen los aranceles más bajos por las mul tiples operaciones que lle

van a cabo, esto permite que: tengan un crecimiento constante en sus fu!!, 

clones, siendo el país receptor, dependiente de ellas, conforme va cree!, 

enc:fa ya que siempre tratará de tener más poderío en el territorio en do!!, 

de opera V obtener los más grandes beneficias que sean posibles ,puesto-
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que esto les permite que su actuación sea de acuerdo a los plameanien-

tos que son trazados en la casa matriz. 

6.- Relaciones entre las Empresas Multinacionales y~atro tipo de 

Empresas del Comercio Internacional. 

las inversi6nea extranjeras desde eu existencia hen -

sido calsificadee en dos fonnae: 

a.- Le inverai6n de cartera¡ y 

b.- La inversión directa. 

la primera ee puede definir; cano la inversión cuya -

finalidad es la de obtener un beneficio a través de bonos o acciones de 

une empresa si tuede fuera de su pele de origen, o sea, que es la inver

sión por media de docunentas que eml te une empresa pera poder financiar 

su expensi6n. 

La segunda es la lnvereián que lleva a cebo una empre-

sa en forma directa, osea 1 que es la inversión por medio de la cual se-

obtiene un control sobre le empresa. 
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Cualquiera que sea la inversión que se lleva a ceba, -

siempre es con el fin de obtener una renta por el capital. 

Hoy en die se prefiere hacer una inversión directa --

para obtener un mejor control de la empresa, ésta inversión se lleva a

efecto a través de la apertura de una filial, a la fusión de empresas -

en un pala fuere del que proviene el capital constitutiva, ya sea de, -

una empresa multlnaclonel, transnacional o cualquier otro tipo de empl"!! 

sa internaciona¡ sin embargo cualquiera que sea su denominación en CUB,!!. 

to a la nacionalidad, existe une importante relación entre ellas, que -

consiste en tener un control sobre los mercados mundiales, cualquier -

ímpresa Internacional tendrá este objetivo, tanto e nivel mundial como

locel. 

TCJT1endo en cuenta estas Últimas acepciónes 1 se puede -

decir que las Empresas fo\Jl tinecionales y las Internacionales, se llevan 

a cabo convenios de información sobre precios y producc16n, esta rela-

ción se efectúa con el fin de tener una defensa en contra de las empre

sas locales, asi cCJnO epegarles a los ordenamientos legales que operan

en el pa!s receptor de una Empresa Internacional, supuesta que mediante 

éste fenómeno será más facil obtener un control de las mercados mundia

les. 

Las Empresas Multinacionales e Internacionales, cama -

" 
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inst1tuci6nea cuya actuación está motivada por la búsqueda de oportuni

dades más convenientes pare ellas, distanciadas por las posiciones ---

ideol6gicas, y guiades por el pagmatisma ecanánica, son objeto de preo

cupeci6nes tanto de las trabajadores cama de las empresarios de los --

paises anfi triónes de este tipo de empresas y de los paises de origen. 

?.- Pégimen Jur1dica. 

Las empresas Multinacionales al igua1 que cualquier -

Empresa Internacional al accionar en cualquier campo, lo hacen sin con

trol legal, o sea, que llevan a cabo sus actividades en una tierra sin

ley apliceble en forma correcta a ellas. 

Cada entidad está sometida a un sistema jud.dico naci_g_ 

nal y en forma general no existe un estatuto jur!dico que regule a las

empresas multinacionales, es! misma no se puede precisar cúal es el --

legitimo o autentico vincula de derecha, en cuanto a le nacionalidad de 

la empresa, debiendose en este cesa desechar las criterios de nacional!_ 

dad. 

Hasta hace poca, era rasgo caracter!stica de la coope

ración internacional con interés econé:micc 1 que su base legal, deber!a

buscarse en los acuerdos bipartitos entre las estadas. 
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Loe tipicoe tratados comerciales, determinaban lee CD!!., 

dicianes por les cueles una parte contratante podía establecerse en el

terri torio de le otra con propáai tos comerciales. _gQf • 

De esta forma ee han ido reglamentando lee actividades 

del comercio exterior con base en tratados multilaterales y bilaterales 

sin embargo los países desarrollados, a través de eus empree!!e cona ti t.!:!, 

yen la exploteci6n de otros pueblos 1 ye que el actuer en los paises --

anfitriones sin leyes aplicables concretamente, van constituyendo las -

bases pare une explotación mayor sobre sus riquezas mediAnte le penetr!. 

ción de empresas monopolizantes. 

Las frnpresas Mul tinacionalea lo mismo que muchas ünpr~ 

ses Internacionales han tenido que someterse a les normas jurídicas del 

país en donde operan, debido a que no ha sido eleborado una ley aplica

ble en fonna concreta a este tipo de empresas, ni e nivel interna ni -

internacional .. 

Las empresas Mul tlnacianales se han tipificado bajo -

algún convenio o acuerdo intergubernamental, pero generalmente se encw~ 

entra baje un régimen en dende ne hay ley aplicable en forma concreta;-

.1.Q/ e- Max Sorense. M3nual de Derecho Internacional Público. F.C.E. 
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existen algunas tratadas fonnados par aquellos países en donde teman en 

cuenta a las Empresas M..11 tinacionales que tienen un campo de acción en

una porci6n territorial; tal es el casa de la ALLAC, Pacta de r.artagena 

Pacto Andina, etc. 

Aún en las empresas internacionales el encentrar baja 

tratado internacional, el derecho aplicable se deberá estudiar en forma 

pe~tlculer en base a su constl tución, ya que el derecho aplicable a 

e!itasempresae ofrece muchas diferencies entre al, pues éste régimen ju

rldico na se toma en cuente en fonna conjunte, aparte de que les empre

sas mul tlnecionalee no pueden formar procedentes jurldicos comperablee

entre ellos, en donde se puede establecer una deducción jurídica, y al

miemo tiempo no se puede llevar a ceba una leglslaci6n independiente, -

ye que el cmnpo de acción es múltiple y se crearían varios problemas 

econ6micoe que ee involucren en su funcionamiento. 

El régimen jurídica que las frnpresaa ~l tlnacionales -

sigue, generalmente es el eeMalado en los estatutos cona ti tutl vos y con 

apoyo en la ley nacional del pala en donde se llevan a cabo sus acivi-

dades. 

Desde el punta de vista jurídico, una Empresa Interna

cional se constituye como una Sociedad Anónima en un ámbito espe=ial de 

actividades, y de acuerdo con la ley del pa{s en donde se constituye;--
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sin embargo pueden actuar en otros paises cerno sociedades extranjeras,.;. 

o const1 tuyendo sociedades de derecho nacional, pero jamás bajo un ré91 

men jur1d1ca internacional aplicable en ronna airee ta, puesto que cual::i 

quier empresa consti tu Ida legalmente, adopta la forme jur!dica previs

ta en el pa!s en donde se constituye. 

En otra régimen jurídica ésta sociedad actuará cerna ·• 

sociedad o empresa extranjera, según como lo determine la ley nec1on2'1-

del peia anfi tri6n. 

8.- Clas1f1caci6n. 

Debida a las mul tiples actividades de lBs finpreaas P\Jl 
tinacionales ea dificil hacer una clasif1cac16n que pueda tener una ·.~ ... 

aceptación satisfactoria, ya que no ae puede contar con elementos aufi .. 

cientes pera pensar en una dlstlnc16n tomando en cuenta lea ectividades 

ccmerc:lales salemente .. 

Besándonos en que les Empresas t<l.11 tinac::ianales ee en-

cuentran regidas por el derecho nacional del paia en donde llevan a •-

cabo sus actividades as! como su naturaleza, oue son los elementos que

na pueden proporcionar medios de distinción, les clas1ficsnoa en: Públ.!. 

ces, Privadas y Mixtas, esto es; que tomamos en cuenta le naturaleza de 

propiedad, o sea que una fmpresa,fl\Jltinacional es pública, cuando eu --
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constitución se lleva a cabo por intereses estatales de un determinado 

pais, as1 mismo pueden eer creadas por organizaciones intergubernament!!_ 

les de dos o más Estados. 

Por el contrario una empresa multinacional ea privada 

debido a que se contituye bajo el derecho privado del Estado en donde -

se encuentra la base de les desiciones generales para las finalidades. 

Las snpresas multinecionelee mixtas, son aquellas em-

presae que se cona ti tuyen por acciones suscritas por un Estado o más -

interviniendo empresas privadas cano accionistas, en donde éstas tienen 

las mismas obligaciones y derechos que intervienen en su constitución. 

9.- Condicion Actúal de les Empresas M.Jltinscionales. 

En la actualidad las investigaciones sobre las inver-

siones extranjeras, ye sean directas o indirectas, y en lo que respecta 

el otorgamiento de licencias pera el uso de tecnolagia a paises extran

jeros por parte de los Estados más desarrollados , han demostrado que -

la producción internacional , es más importante que el comercio¡ y so-

bre todo se adivina que el desarrollo de las investigac16nes sobre la -

tecnologia, o sus innovacianes, van a ser una fuente de tensión entre -

los paises del mundo. 
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Esta proyección de producción que tienen las Einpreaea 

M.Jl ti nacionales, hay en d!a está basada en das tipos de tensiones: lha 

es la legitima del poder, y la otra es el control empresarial ya sea -

frente a los países v. en cada uno de ellos en donde operan estas Einpr~ 

sas Mul tinacianales. 

Las ccndlclones de las Einpresl!llB M.Jl tinecicneles son en 

la actualidad más favorables para sus objetivas, ya que han estado en -

búsqueda constante de loa elementos que més poder lee redi túem tanto -

internamente como en el extranjero logrando formar con ellos un elemen

to de poder frente a loa países que no cuentan con loe medios esencia-

les de producción. 

Internacionalmente han adquirido meyor experiencia de 

organización y un desarrollo tecnológico basado .en la programac16n de

actlvidades productivas y políticas, ya sea frente a los Gabiernaa como 

en los Congresos Pal1ticos, o sea que ven ejerciendo un poder de deci-

sión. 

En cuanto a lo social las Empresas cuentan con medios 

masivos de publicidad que activan para el sometimiento de las personas 

a un estada de consUT1a, detennlnandolos en lo que se debe de gestar. 

fri conclusión se puede decir que las condiciones de -

las fu.presas r1..iltinacionales san en la actualidad de poder, ya sea pal!, 
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tico, social y econánico, puesto que pueden condicionar tanto a una na

ción como a los representantes gubernamentales, a los caprichos de sus

inveatigaciénea tecnolégicas. 

e.- Diversos tipos de Empresas r-t.Jltinacionales. 

En la actualidad existen varios tipos de Empresas M.Jl;_ 

tinacionales que tienen una diversidad de actividades y estructuras, de 

acuerdo e loa próposi tos para los cuales fueron cansti tuidas. 

Existen desde empresas de producción, prestacion de se.:: 

vicios, explotación de materiales minerales, de ríos, de industrias, de 

navegación de construcción, de investigaci6n, de distribución, etc. 

Las Empresas M .. .Jl tinacionales de producción son creadas 

para fomentar y desarrollar éstas, asi como para promover las creacién

de empresas conjuntas. 

Dentro de las Empresas de prestaci6n de servicios, te

nemos las de transporte, tanto aéreo coma terrestre y mar! timos que son 

cona ti tuldas para la prestación de servicios así cama para mejorar las -

pistas utilizadas por ellas, no salo a loa paises contratantes ya que -

su actividad va más allá de los Estados que intervienen en su constitu

ción. 
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fn la explotación de minerales, en varias ocasiones -

las países en donde se encuentra algún mineral, no cuentan can las el!:., 

mentas necesarios para su procesamiento, en este caso se ven precisa-

dos a negociar la constitución de empresas· que cuenten con la tecnolo

gía suficiente para tal efecto, dando como resul teda el nacimiento de

una empresa mul tinaciof1al de explataci6n. 

Lo misma en la explotac:i6n de rice, va que muchos de -

ellos necesitan cierto tipo de construcción para hacerlos navegables -

en donde loa Estados contratantes se beneficien con su navegec16n, al

mismo tiempo se comprometen a solventar los gastos de operaciones y 

mantenimiento en lo que se refiere a su territotlo, esi mismo este 

mismo elemplo nos muestra el tipo de Empresas ri.Jl tinacioneles de nave

gación que aparte de la consti tucián v supervici6n de les estructuras

en las rlos para hacerlos navegables, lleva a cabo trabajos en provec

tos para el desarrollo de cuencas hidráulicas, construcción de carret!_ 

ras, puentes v vías férreas. 

Todas estas empresas se rigen de acuerdo a las linea-

mientas estipuladas en los convenios elaborados por los Estados contr!!_ 

tantes, ea! mismo de acuerdo a las leyes nacionales de las lugares en

donde tengan su asiento. 

b.- Relaciones entre Empresas M.Jl tinacianales. 

las relaciones que existen entre las Empresas MJl tina

cionales son de tipo económico y político, ya que stemprE! tratan de 
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obtener los mismas b·eneficioe cualquiera que sea la actividad que éstas 

desarrollan, o sea que solamente existe una división de actividades en

tre las inversionistas extranjeros, a nivel de t!mpresas o de inversión

dlrecta; esto ea pera tratar de na tener una canpetencla entre ellos. O 

sea que es une colaboraci6n conjunta, puesto cue las relaci6nes de pro

ducci6n, de no cc:mpetencia forman una gran extens16n de productos en -

donde todas las empresas obtienen ganancias, y al mismo tiempo que les

frnpreses t-\.Jl tinacionales les están prestando una lucha conjunta a las e!!!_ 

presea locales, impidiendo que éstes sean un rival de cuidado y que ve!!_ 

gen e dismlnuiles el mercada. 

En este ceso las Empresas fo\Jltlnacianales están elabo

rando un plan de producción en donde cede una de ellas ve a tomar lo -

que le corresponae de acuerdo a su actividad entre las Empresas t1.Jlt1-

nec1anales son de protecci'71 conjunta penni tiendo con este protecci6n

una expansi6n cada d!e más acelerada a través de las filiales o sucur

sales, y el mismo tiempo unes con atrae van teniendo relasciones come!. 

ciales, puesto que una empresa puede producir lo que a otra le es nece

sario, .para ctJmpletar los productos que ésta saca al mercado. 

lo misma sucede en las poli tices que van a adoptar fre!!. 

te a los Gcbiernos, este tipo de relaciones sienpre irá encaminado a -

obtener los mejores beneficios en la que se refiere a contibuciónes e -

incentivos¡ en este casa todas las empresas adoptan una pal! tica de de

fensa para su beneficio frente a las autoridades del pela anfl tri6n. 
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Se concluye en lee relaciónes entre Einpresea t-\Jl tinaciB_ 

nales siempre serán de mutua protecc16n. 

c.- Principales diferencias estructurales entre las Em

presas t-t.Jl tinacicnalea. 

Lea diferencias más importantes sobre la estructura de

les t.mpresas M.Jl tinacicnales radican en el papel que la cesa matriz pr.!. 

sente e las filiales y sucursales, ye que le orgenizac16n interne de -

ceda una de las empresas, va acorde can les necesidades de ectninistra-

ción 1 as! que podemos decir que une estructureci6n mul tinacicmal que le 

hace diferente a otra, se encuentre en la rcrmalided de les filiales. 

Así vemos que la principal diferencia estructural, la -

tenemos en cuanto e territorios en la forme de desempel"ier le mul tinacig_, 

nalidad 1 este fen6menc es vestible en el tipo de Empresas de Estados -

Lhidos de Norteamérica, en donde la esturctura de una empresa es de una 

caracter{st!cs. forma, o sea que éstan seMaladas pera que las filiales -

tengan más dependencia de la casa matr! z, tanta en los lineamientos de

producción econ6mica, como en la política que deben seguir en los pa!see. 

anfitriones, a diferencia de las empresas de otros paises en donde se -

puede decir que éstas son informales ye que las filiales se mueven con

cierta autonomia y par lo mismo tienen su propio lineamiento econ6mic:o 

y poli tico interna, sin seguir en su totalidad le que señala la casa -

matriz para su funcionamiento, mientras cue las empresas norteaméricanas 
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tratan siempre de que las decisiones de la casn matriz sean las que --

deben seguir sin pennitir que alguna de las filiales o sucursales se -

salgan de los lineamientos seguidos por los demás, a menos que la nece

sidad as! lo señale, teniendo con esto un mejor control de los mercados 

de los paises anfitriones. 
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CAPITUÚl CUARTO 

LAS RELACIONES ECONOMICAS INTERNACIONALES Y LAS l:llPRESAS MULTINACIONALES 

l.- Aportaci6n al Desarrollo de las Relaciones Internacionales 

a).- Al Desarrollo Econ6mico Mundial 

b) .- Al Desarrollo Econ6mico Estatal 

e).- Al Desarrollo Mundial y Estatal en la Cultura, 

en la Tecnica y en lo Jur!dico. 

2.- Tipologla de las Empresas Multinacionales 

3.- Legislacibn Internacional que regula las relaciones 

entre las Empresas MUltinacionales. 



CAPITULO CUARTO 

1.- Aporteci6n al Desarrolla de las Relaciónes Internacionales. 

Existen muchas opiniones respecta a las Empresas Multl-

nacionales y cualquier tipo de Empresas Internacionales se contltuyen -

en una carga para el pais anfitrión de ellas, y que no aportan nada pa

si ti vo e éstos. 

Asi mismo se ha manifestado que los objetivos de la fm-

presa ti\Jltinacional son entre otros, los de lograr una expansión a tr!_ 

vés del mundo para adquirir poder para su beneficio, aún cuando esto --

Último tiene mucha de veracidad, también es el erto, que contribuyen a -

que muchos países aminorcnsus necesidades ecanómic:as 1 sociales, polít!_ 

cae v cultura les. 

Al respecto podemos decir que con el avance de la tecn.e_ 

logia han surgido grandes empresas que buscan nuevos campos para sus -
• 

multiples actividades, en donde al establecerse van a tener a su servi-

cio a personas del país anfitrión i. can esta ayudan a solucionar en forma 
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parcial un problema de desempleo, contribuyendo con el Gobierno a lle-

var a cabo nuevos planes de producción, sabre todo con aquellos pa{ses

en dende la explcsián demográfica es al ta v en donde hacen falta cen--

trcs de trabaja. 

Así mismo estos trabajadores que p~san a formar parte -

de la nueve empresa van adquiriendo una capee! taci6n más especializada

para poder desempeñar mejor su trabajo, experiencia que se transforma -

en un legado para lea siguientes generaciones dando como reaul teda, la

fannaclán de grupos cada vez más cepaci tedas pare coedyuver con lea Ein-

presas. 

Absorviendo las empresas a gran parte de la gente para

su servicio 1 la economía no se encuentra como antes de que se estable-

ciera la misma en el país anfitrión, lo que trae cano consecuencia lJ!ás

seguridad e canómica a la sociedad y sobre todo más confianza. 

Respecta a la contribución de las Einpresas Mul tinacion.!!_ 

les a las problemas sociales del país anfl trián, podernos decir, que la

saciedad va adquiriendo nuevas formas de compartanienta, pues las empr!. 

ses siempre traen consigo nuevas costumbres que se extienden rapidsnen

te entre la población, y sabre todo, con la tranquilidad de cantar can

un centro de trabajo ya no tendrán la presión de la necesidad, mejor -

dicha de una de las necesidades, que aún cuando na sea suficiente 1 si -

se tiene más confianza, pues ven que las puertas están abiertas para --
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otras empresas a para la extensión de la existente hacia otros lugares 

del mismo terrl torio, o sea que la población adquiere madurez y va ten!. 

ende una visión hacia el futuro, más productiva, puesto que no estará -

en una si tuacián de c:::onformismo ya que al ir teniendo una capaci tac:::ián

empresarial traerá cano c:::onsec:::uenc:::ie la inq1Jietud de buscar las medias

para aplicar ésta y centros donde pueda eac:::arle provec:::ha a la capacita

ci6n adquirida. 

También vemos que las grandes empresas al establecerse 

en un pala que ofrece campo a sus actividades, además de apartar cen--

traa de trabaja a la población, contribuyen a través de conferencias y

eymposium a la formación de nuevos hábi toe de comportamiento social, lo 

mismo qUe empresarial, ya que ven despertando afición a través de éstas 

por actividades a veces ajenas a las labores, pera siempre interesantes 

y que redundan en beneficio tanto personal c:::omo familiar, obteniendo -

así nuevas formas de vida para la población y en cuanta a los conocimi

entos de la rama en la cual se desenvuelven dentro de la empresa, se -

ven aumentados por dichas conferencias. 

En lo que se refiere a la poli tlca, vemos que contribu

yen c:::on métodos de normas de conducta tanto públicas como privadas, ya 

que a las gobernántes al presentarles una nueva actividad que tienen -

que normar CCJllO es el Comercio Internacional, deberán poseer una medu-

rez de administración pública que les pe:nni ta hacer leyes que vengan a-
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conducir las actividades de las nuevas personas morales extranjeras que 

van naciendo a la luz pública, al mismo tiempo que ya se van hacienda -

nuevas planes pal! tices para el futura-

As{ misma las Einpresas f.\Jl tinacionales contribuyen a la 

madurez de las insti tucicnes pal! tices existentes en un paf a con las nue 

vas actividades que van a desarrollar en éste, además traen consigo e~ 

perienciaa de otras lugares, ya sean de su lugar de origen coma de los

lugares que les han servido de anfitriones, lo que va a traer coma con

secuencia una comparación pal! tica, ya sea para su estudio o para su -

equiparación, pero siempre se obtendrá algo de positivo. 

[n la cultura! la contribución que apartan se refiere -

ov.arLc de los nuevas hábi tas de vida de los trabajadores y sus ramilias

van a introducir nuevaa métodos de capacitación, cana se dijo antes, la 

mismo que de producción, as! cama. también actividades deportivas·, apar

te de que se habrirán intercambios de actividades culturales can otros

pa!ses por las relaciones que van naciendo con las instituciones extra!!. 

jeras, ya sea a través de 1 as gobiernos o de 1 os empresarias di rectame!!. 

te. 

Siempre que nace una nueva empresa ya sea local a inte!. 

nacional, la población adquiere nuevas.actitudes que le penniten tener

una madurez en su vida, lo que le ayuda para que su comportamiento sea-
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más productivo y mejorar su nivel de vida tanto cultural como economico. 

Cuando las Empresas son de corte Internacional, las -

condiciones de vida no solo cambian en el lugar donde se asienta ésta,

sino que los paises del mundo van a adquirir la madurez que trae consigo 

el desarrollo de la tecnologin y además de más confianza a la politice -

mundial al ir teniendo contacto con las costumbres y las culturas del -

mundo, os! mismo el estatus social adquiere nueves formas de vida al -- -

inificar el campo del conocimiento, lo mismo que la situaci6n cconomica -

se va haciendo m6s llevadera al contar con nuevos centros de trabajo, --

terminando as! 1 con algunos problemas de desempleo en el lugar dond~ se 

establece, 

Las Empresas Multinacionales esi como cualquier Empresa 

Internacional. hace que los gobiernos ya no se encuentren tan alejados -

unos de otros. pues con éstas tienen contacto entre si 1 lo que es bcné-

fico a cualquier pais del mundo, pues, se da un intercambio de ideas y -

planes Pl?ra hacer m&s agradable la vida pública y privada de un pe is, en 

el ámbito social, econ6mico y cultural, esto es, se abren campos para -

todas las actividades de los paises. 

a.- El Desarrollo Econ6mico Mundial. 

La expansi6n de las Empresas Multinacionales general-

mente alcanzan todos los paises del mundo, ya sea a través del estableciml, 
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ente de filiales o por medio de el otorgamiento de pennisaa de uso de -

licencias para la explotación de marcas y patentes, pero siempre ayuda

ª que. la econámia de los paises en donde operan sea más aceptable inte~ 

nacionalmente; ya antes se estableció que varios países no cuentan con 

los centros de trabajo suficientes para tenninar con el desempleo que -

origina el crecimiento demográfico, los países que tienen este problema 

son las primeros en abrir sus fronteras a lee Empresas Internacionalea

para resolver en algo esta necesidad. 

Los países al tener en su territorio una empresa f.\Jl ti

nacicnel, no solamente obtienen las beneficios materiales, sino que es

tas empresas también contribuyen al desarrollo mundial 1 a través de la 

tecnología que dan a conocer en conferencias, en donde extienden las i~ 

vestigacicnea que han llevado a efecto en su afan de descubrir nuevos -

métodos de producción, asl mismo se· lleva a cabo intercambios comercia

les de productos que muchos países no tienen, para que satisfagan sus -

necesidades. 

Lo mismo que la asistencia técnica para la producci6n a 

los países que no cuentan con las elementos necesarios para el precesa

mienta de los recursos naturales explotables. 

Sobre todo estos renómenos que hacen posible que la ec.e_ 

nómla mundial tenga un balance, los gobiernos del mundo están pendlen--
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tes de que na falte nada para asistencia técnica. Ea por eso que exis-

ten varias tipas de Empresas M.Jl tinacionales, pues tal parece que es el 

media para que el mundo encuentre el cambio para terminar con los pro-

blemas económicas existentes, ya sea permitido la expansión de este --

tipo de empresas o solicitando la tecnologia necesaria y la asistencia

antea mencionada. 

Son pocos los paises que no tienen influencia de Empre

sas ft.rl tinacionales en su territorio, es por eso que se observa la ayu

da al desarrollo mundial ecan6mico. 

b.- El Desarrollo Econélnica (statal. 

Los paises del mundo el contar con los beneficios que -

ofrece una Empresa fo\Jl.tinacional tiene los elementos para hacerlas ex-

tensivas a todas los rincones de su territorio¡ esto es, que pueden ge!. 

tionar la imposición de sucursales en teda la naci6n o aplicar la tecn!!_ 

logia en todas y cada una de las provincias que comf.mnen el pala, as! -

mismo pueden planear el establecimiento de filiales en las lugares en -

donde se necesiten can más intensidad, sin que se situé en un sólo lu-

gar ¡ esto es, que se lleve a cabo una distribución de la población para 

evitar la concentración en algunas lugares de los individuosª 

Las Empresas t-\Jl tinacionales contribuyen al desarrallo

estatal econérnico porque terminan con algunos problemas de desempleo --
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como tantas veces hemos seftalada 1 y presenta nuevos planes de distribu

ción y producción en un Estada determinada, lo que hace que les produc

tos lleguen a todos los lugares de una nación, as! misma contribuye a -

que se lleve a cabo una distribución de la población y puede hacer ex-

tensi va la expansión interna de la empresa a través de sucursales de -

producción a de distribución de las productos. 

c.- tl Desarrolla M.mdial y Estatal en la ü.Jltura, en -

la Técnica y en lo .l.Jridica. 

En el mundo entera ha tenido gran importancia el creci

miento de las E~resas M.Jl tlnacianales, las relaciones que tienen éstas 

can las continentes se han desarrollado con el Comercio Internacional y 

por la apertura de nueves campos de acción en todas y cada una de los -

países. 

Con el establecimiento de una filial a sucursal de una

Empresa M..Jl ti nacional se ha desarrollado el mundo, es1 misma cada una -

de los paises en forma lndi vidual en todas sus manifestaciones de desa

rrolla. 

En lo que se refiere a la cultura podemos decir, que -

por las Empresas t-\Jl tinacianales han surgida nuevos campas de investig.!!. 

ción, no sólo a nivel cientifíco,, sino también cultura y académico. 
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En los centros de estudio académico se han creado nue-

vos métodos y programas de estudios para tener un amplio conocimiento -

de las estructuraciónes , formación y funcionamiento de las Empresas -

t-\.Jltinacionales , es tan grande el nllnero de este tipa de empresas Que

hay en el mundo, que es necesario que estas programas de estudio se pe!. 

fecciones 1 no sólo para conocer a las empresas, sino también para hacer 

crecer nuestro campo de conocimientos generales. 

Así mismo las relaciones internacionales que nacen a -

través de las grandes empresas hacen posible que se lleven a cabo inte!_ 

cambios culturales entre paises del mundo, ya sea a nivel estudiantil -

como de trabajadores o a nivel deportiva. 

En las investigaciones científicas el desarrolla que -

han dejado las Empresas t-\.Jltinacianales a loe paises del mundo es más-

v1s1ble. 

Primeramente los métodos de producción ha mejorado de -

una manera notable, ya que no sen usadas instrumentas manuales y gran -

número de hombres para la elaboración de loe productos, sino que va es

la actividad productiva a base de el !!lnnejo de máquinas l./ a través del

usa de la electricidad v de la energía de combustibles. 

Gracias a la técnica se tiene la seguridad de emprender 

una ac:tividad en el procesamiento de les recursos naturales, es por eso 

que muchas países ya pueden explotar yacimientos minerales, o transfar-
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mar otros recursos naturales. La técnica ha servido para la utilización 

de la energía electrice, pera programar la producción de una empresa, -

la educación la politice y la economía de un pais. 

Los paises que no tienen o no hacen uso de la técnica -

na se pueden contar entre los paises civilizadas, pues ya ahora se tie

nen cama demasiada atrazados en el desarrolla. 

Refe'tente a las nonnas de conducta, las Empresas M...ilti

nacionales han contribuido a le creaci6n de nuevos c6digos, aún cuando

no se han encontrado los ordenamientos jurídicas aplicables en forma -

concreta a este tipa de empresas; se han elaborado Tratados Internacio

nales que norman la vtda pública y privada de un pais en relación e --

otro, ya sea en las relaciones que se tengan directamente con las empr!_ 

sas a que se deriven de las actividades de ellas. 

fn la que se refiere a normas juridicas e)(ternas terri

torialmente, la actividad de las Empresas f'-\.Jltinac:ionale se encuentran

regidas por los tratados internacionales que se suscriben entre los --

países que tienen relaciones entre si y que abarcan cualquier rama del

derecho. 

Referente a las normas internas, estas son aol icB.bles -

en el territorio, cuando se es anfitrión ae una Empresa Internacional--
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por el hecho de que no hay derecho aplicable en forma concreta.. Sin em

bargo todo el tiempo estan contribuyendo a mejorar el Derecho Interna-

eional Público y el Derecho Internacional Privada. 

2.- T!polag1a de las fmpresas ~lt!nacianales. 

la Tlpalog!a de las rmpresas M.Jl tinac1cnales cebe ente!!, 

derae en bsee a la aportación financiera, aportación de tecnología y -

aportaci6n de dirección, pues con estas variantes se determina la terr!. 

torlalided de la empresa. 

Asi mismo se conforma la naturaleza de la empresa, el -

hecho de que la direcc16n se encuentra asegurada en la case matriz y -"" 

que la t-\Jltinaclonalidad se basa en expresar la relacion de dirigentes

V dirigidas. 

En la cesa matriz se desarrollan las poli ticas de distrl 

buc16n de los productos a las filiales o donde se pretenda participar. -

sin que intervengan los países anfi tr-iónes en la que se refiere a los 1!!, 

tereses de ellos mismos. Este fenómeno existe cuando las empresas son i!!_ 

dependientes de cualquier grupo. en caso centrarlo; o sea 1 cuando una e!!:. 

presa, sea miembro de un grupo, las países miemtlros intevienen en la pla

nificac:ian de las actividades de las Empresas M.Jl Unacionales en los --

paises en donde operan .. 
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ESTA 
SAUI 

TESIS 
Uf LA 

ND DEIE 
BIBUITECA 

Se debe sertalar que las aportaciones de la tecnologia 

en un momento dado puede contribuir a el control de una empresa, ya -

que generalmente loa países carecen de avance tecnal6gico se encuen---

tren sometidas a las países al temen te desarrollados v que se encuen---

tren en proceso de cambio. 

Lh país que aporta la tecnología, aún cuando esté en -

desventaja sobre el capital, puede influir en las direcciones de le em

presa, ya que cuenta con el medio de presi6n más efi~az de diseñar la -

estrategia a la Que se sujeta la empresa en las operaciones. 

El control de desiciones también tiene un papel muy -

importante en la Empresa f-\Jltinaclonal 1 ya que el personal de dirección 

es escaso, la transferencia de tecnologie requiere de adaptación de pe!. 

sonal V adiestramiento, as{ coma de orgeni zaci ón. 

Con la aportación financiera el control de dirección -

también puede inclinarse sobre el país que la lleva a efecto puesto que 

una empresa al ccnsti tutrse descanse sobre las aportaciones ecanéJnicaa, 

mediante éste Fenómeno la dirección en las desiclones generalmente ca--

rresponden a quien tiene la mayo ria del capital de inversión sin tener-

en cuenta la aportación tecnológica v 1.a de dirección. 

lha sola de las variantes señaladas anteriarmenr.e no -
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puede ser sujeta de le 1ncl1naci6n aabre la d1recc16n de desicianes de 

la Einpreaa M.Jl tinacional. Tienen que Conjugarse las tres renémenos ea

le cona ti tuci6n empreeerisl para hacer una central de de si cienes, ---

éeten variantes son: 

1.- Apart•c16n de Capitales; 

·2.- Apart•cián de Tecnalogla; y 

3.- Apartac16n de Direcci6n. 

Algunos autores tCJnen en cuente elementos para la tip.E., 

lag!a, elementos que se pueden caracterizar cama secundarias de los 

tres seneledos y que pueden considerarse como fundsnentalee las que ªP!. 

recen en la nuneracián arribe citada. 

A.J.N • .1Jdge ea un estudio sobre las empresas multina

cionales fil!, considere las siguientes cri terioe: 

a.- Reparto del capital de la saciedad matriz entre -

accionistas de diversos palees; 

gi_¡.- Laa Empresas l\Jltinacianales V el desarraUa.Pág. 85. pp. 14. 
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b.- l"ercadas de valores nacionales en loe que las -

acciones de la sociedad sean cotizadas. 

c.- CCJTipoaición del Consejo de Administración; 

d.- Nacionalidad del personal de las empresas contro

ladss por la sociedad matriz. 

e.- Nlrnero de paises en 1os que hay oficinas de 

ventas; 

r .- ~ero de paises en los que hay Factor1as de pro-

duetos: 

g.- Pasible existencia de dlrecciónes regionales que

cubran una o verlas continentes a palees; 

h.- Proporción de ingresas en la central o en las Fi-

llales; 

1.- Proporción de activos Fijos controladas directa-

mente por la sociedad matriz; 

j.- Grado de independencia a dependencia de las Fili!!_ 

les en relación a la empresa matriz¡ 
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k .- Relaciones con organizaciones na gubernamentales; 

1.-Relacianes con organizaciones intergubE?rnamentales; 

Braoke y Ranmers distinguen cuatro tipas de empresas

multinacionales de acuerda con un sistema de gestión. ~· 

1.- Tipo A: r-\Jltinacionales en que el vinculo princ!. 

pal entre central y filiales sen de jefe y servidor; 

2.- Tipo B: Finnas cuyo prim:lpal vínculo de rela--

ción es la dl visión internac:ional que determina la asignación entre --

Filiales; 

3.- Tipa C: Finnas organizadas t3Dbre la base de gru-

pos productivas. rn muchas ocasiones se producen incomunicaciones entrP 

central y subsidiarias¡ 

4 .-Tipa O: Empresas que intentan cnrnb i mir di reccián

por una división internacional y dirección par grupo de productos¡ 

De acuerdo con sus funciones G. Kraijenhi ..Ef, ha -

_E!.- Ob. Cit. pág. 87. PP• 18. 

:.32f .- Ibidem pp.19. 
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ha establecido una tipolog!a de empresas multinacionales comprendidas

en grupos de cinco: 

a.- Empr
1
esas extractivas: desde siglos atrás algunas

empresas buscaban materias primas en otras paises preocupándose de la

distribuci6n a escala mundial¡ 

b.- rmpresae basadas en el ciclo de productos, en ca

eos en que la si tuacién del mercada del producto en un país avanzado -

exige buscar mercados de exportación en base a la experiencia adquiri

da ya en el mercado nacional¡ 

c.- fmpresas basada9 sobre sinergia, cuando desde el

pl"incipla v para mejor organizarse v atmentar las ventas, se lleva a -

cabo un reparto internacional de actividades que ejercen reciprm:amen

te una influencia favorable las unas sabre las otras. 

d.- Grupa de especializar:ión interna, en los casos en 

que las diversas fil teles de una empresa en loa palees distintos se e,!_ 

pecializan en una serie de componentes que son luego unidos en un punto 

central juzgado favorable a en lineas de produccián. 

e.- Empresas can estrategia esencialmente financiera, 

en los casos en que se trata de compensar los riesgos asegurándose una 

repartición geográfica conveniente Que aproveche les ventajas de cada-
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zona y haga disminuir les peligres de nacienalización. 

3.- legielaci6n Internacional que regula las relaciones entre las 

Empresas 1'\Jl tinacianales. 

La legislación que se aplica a las únpresas M.Jl tinaciB.. 

nales a nivel internacional, tanando en cuenta las actividades que éstas 

desarrollan en forma general en los diversos paises en donde tienen in

gerencia en el plana económico de acuerdo al ámbi ta espacial, es la si

guiente: 

I.- Anbito Interno. 

a.- legislación Nacional del pa!s sede. 

b.- legislaci6n nacional del pa!s anfl trión. 

II.- Ambi to Bilateral. 

a.- Acuerdo entre el pa!s sede y el país receptar. 

b.- Acuerdo entre el pa!s receptar y la empresa. 

III.- Anbito M.Jltilateral. 

a.- Tratado Internacional¡ 

b.- Ley Uliforme; 

c.- ley Modela; 

d.- Código de Conducta. 
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U.gislación Nacional del Pe!s Sede.- Al aplicarse la -

legislaci6n del pa!s sede sabre las empresas que actúan en fonna extra

terrl torial, tiene un dable sentido, Pues se encuentra surtiendo efec-

tos más allá de su ámbito espacial, ya que se aplica tanto interne cano 

externamente cuando sus empresas llevan a ca~o actividades más allá de

sus fronteras. La aplicación legal doble sólo seria ejercida por los -

países donde una empresa tuviera su sede principal, y na por los países 

en donde opera alguna filial a sucursal. 

As! mismo este país puede irnponer sanciones a las em-

presas solamente, sin que se vulnere la soberanía de los países recept.E_ 

res de empreaas extranjeras, pues éste fenór.2no traerla consiga varios

conflictos internacionales .. 

Legislaci6n nacional del país receptorª- E1 Régimen -

legal de las rmpresas M.Jltinacionales en el =aís receptor, aa! cama su

condición jurídica, se basa invariablemente en las leyes nacionales in

ternas, estas leyes les atribuyen a las emorssas todos las efectos que

a las empresas nacionales constituidas de acuerdo a los ordenamientos -

jurídicos vigentes en el momento en que se lleva a cabo su canstituci6n 

la Única diferencia de las empresas extranjeras can las nacionales, es

que las primeras se les puede restrigir ciertos privilegias que se en-

cuentran reservados a los ciudadanos nacionales, y éstas privilegios se 

re_fieren a sectores económicos; generalmente éstos sectores en manos 

extranjeras ponen en peligro la Soberanía nacional de u~aís en donde -
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s6lo tiene influencia el Estada. Es par esa c¡ue lea empresas internaci.!!. 

nslee na tienen acceso a dichos sectores.. Otra prohib1c16n a las que se 

encuentran sometidas lea Empresas Internacionales, es le monopolización 

del capital l?'Onstftutivo de éstas empresas que operan en el país recep

tor .. 

AftlITO BILATERAL. 

Acuerdo entre el pa!s sede y el pala receptor.- la -

leg1slac!án entre el pata sede y el pafe receptor psra la regular1zoc16n 

de las empresas multinacionales que aperan en ernbos territorios, se --

aplica por ccaperec16n de lea dos; esto es, que existe un acuerdo entre 

el país sede de la empresa y el pais receptor de la misma, éste acuerdo 

solucione parte de los conflictos existentes sobre le regulación de leis 

Einpresas Internacionales, pues existe una cooperac16n para dirimir con

troversias. 

La cooperac16n mencionada se da aún cuando le casa ma

triz tenga filiales en verlos pa{ses, ya que loe respectivos paises re

ceptores pueden llevar e c:abo ccn el país sede los convenios respecti-

vos, para beneficio de ambos paf.ses. 
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Acuerda entre el pa!s receptar y la empresa.- Muchas -

empresa internacionales con el fin de evi 1:ar conflictos en las paises -

receptores, sobre meterla fiscal, same.timienta a jurisdicción interna a 

externa a aplicación de expropiaciones, antes de temar la resolución de 

invertir en un país, llegan a un entendi mi'Emto sabre la aplicación de

las leyes en las empresas, con éste entendimiento, las empresa y las -

paises receptores ya están deliml tanda el campa de acción de las inver

siones extranjeras. 

M.Jchaa países tienen la necesidad de las inversiones -

extranjeras y estan en condiciones de negociar con las empresas que van 

a recibir, sobre las regles que p~eden atorgar v sobrf? las garantías y

privilegias que pueden ofrecer unos y otras. 
.1 

A~ITO MULTILATERAL. 

Tratadas Internacionales.- Las tratadas internacionales 

cama docunentos que tienen el carácter de leyes que cumplen can loa --

requlsito~de creación y protocolización, con los elementos que se pue-

den llamar más formales a nivel internacional. 

Los tratados sobre les actividades comerciales interna 

cionales a nivel de empresa, pueden ser tanta a nivel m.mdial, coma re

gional, puesta que las actividades de las empresas nuchaa veces na san

en forma universal, sino que forman regiones comerciales para concertar 

la constitución de empresas mul tinecicnales, as! mismo hay empresas que 
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aún cuando na fannan parte de una determinada región tienen actividad -

en todo el mundo par la que es menester que se regulen par un tratada a 

nivel ni.Jndial na solamente dentro del OE!recho Internacional Pública,· -

sino ta-nbién en el Derecha Internacional Privada. Sabre toda para sef'\e

ler el sometimiento de lee empresas a tribunales eepec!Ficas. 

Ley Ulifarme.- Le uniformidad de leB leyes aplicables

ª las Empresas M.Jltinecionales, constituyen la unificación del Derecho

&Jstantivo de los palees que san parte de las empresas, su prop6sita se 

cumple al irse incorporando en todos las estados siguiendo los procedi

mientos caneti tucionalee internos de cada pa!s, y sin sufrir modifica-

clanes sino se e~tablece por loe estados contratantes. 

Esta unificación de las lei,·es es une especie de trata

da pues se encuentra sujeta a ratificación la uniformidad del Derecho -

SJstantiva de las palees. 

Ley ~de lo. - la Ley Modelo na cuenta con bases de der.=_ 

cho para que sea obligatoria su observancia, más que una Ley es una se

rie de opiniones que en loe palees, y por la mismo es aplicable como -

Ley; sino que es opcional el apegamiento a ella, cada uno de las paises 

tiene la libertad de elegir la alternativa e~ aplicac16n de acuerdo can 

su politice interna, a pi as! lo juzga conveniente seguir, la Ley fritldelo 

plantea algunos lineamientos legales, según algunas doctrinas a el des,!!_ 

rrallo misma del desarralllo Internacional. 
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r.lidigo de Conducta.- l.Jls ¡;{¡digas de Conducta se encuen. 

tren cana ti tui das par le reunian de decretas y normas que se encuentran 

siendo aplicados, y que las mismas Corporaciones Internacionales han -

aceptado para sujetarse a ello, pera de ninguna manera se obligan a su

ob.$ervancia coercitiva de éstas C6digos, sino que san normas morales V -

que de ae.uerdo· a la ética de ceda pais a empresa va a ser observado como 

obligatoria, ya que sola es t.m medio auxiliar para la regulación jurid.!_ 

ce de ias Empresas fil.11 ti nacionales, es una disciplina a la que se some

ten las empresas por autodeterminec16n. 
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CAPITULO' QUINTO 

LAS EMPRESAS COMERCIALES INTERNACIONALES EN HEXICO 
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CAPITULO QUINTO 

1 .. - Antecedentes Hist6ricos de las Empresas Internacionales en 

M;xico. 

En ~xico la etapa de denominación económica par parte 

de las potencias mundiales se puede dividir en cuatro períodos: 

El primera lo tenemos desde que se consumo la indepen-

ciencia en 1821, hasta la caítla de Maximiliano en 186?, el segundo aba.E. 

ca los cuarenta afias siguientes hasta que se inicia la revolución en --

1910, el tercero corresponde al período de la lucha armada v 1 as dos d!_ 

cadas siguientes hasta 1940, y el cuarta lo comprenden las siguientes -

cuarenta años .. 

El primer periodo se encuentra dominado por la lucha -

entre España, Francia, Inglaterra, y l~s Estados Unidos de Norteámerica 

en su afán de extender sus dominios sobre el territorio mexicano, la 

acción utilizada por éstas naciones es de tipo financiero, comercial v-

aún mili ter. Los Estados lhidos era el país más interesado en extender

dichos dominios,. va que en ~sta étapa se encontraban en pleno proceso de 

crecimiento económico. 

- 90 -



Al cansl.lllarse la independencia de r-Exica pugnen par -

lograr un tratado can nuestra país sabre amistad, comercio y navegac16n 

sin embargo na les fué poelble lograrlo por que Inglaterra se les anti

cipó abtenié'ndalo, por.•lo. raz6n de que ere el pala más adelantado en --

cuanto a capital se refiere y, par 11!,llismo era también quien disponte -

de los medias suficientes en más al to porcentaje pera la 1nuers16n ex-

trenjere, no sólo directa, sino también en títulos de deuda de gobler-

nas extranjeros. 

Es de éste modo que las primeras inversiones extranje

ras se originan en Londres en loe ellos 1824 y 1825, anos en que se sus

criben en Inglaterra empréstl toa por siete millones de libras esterli-

nas1 que equivalen· a treinta y cinca millones de pesos mexicanas. La -

importancia de estas operaciónes en relación al desarrolla de Inglate-

rre, es que el desea de este país era el de penetrar en forma econánica 

en ~xico aprovechando las dificultades en que se encontraba éste por -

el inicio de la Independencia. 

Con el reconocimiento de la Independencia de ~xico en 

1824, seguido por las emprésti tas Ingleses se presentaban las condicio

nes propicias para la apertura de los mercados mexicanas para las prc-!i 

duetos ingleses, estas eran las objetivos que perseguía la Gran Bretaf'ia 

y en Abril de 1825 se firme el primer tratada comercial de nuestra país 

cona nación independiente, .el 11 Tratado de Comercio, Navegación y Anis-
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ted entre las Estadas l.liidaa Mexicanas y su Majestad el Rey efe Gran --

Bretana e Irlanda ". 

C.On éste tratado de inversiones directas y créditos, -

la Gran Bretef'\a se convierte en el principal proveedor de f"Éxlco, así -

como el principal cliente de las expartaciónes mexicanas. (1 instrumen

to mée importante que uso Inglaterra sobre nuestra país, fué la 11 ·Deudn 

de Landres 11 que originó loe empréeti tos de 1824 y 1825. 

El Parflrlsmo.- La historia de las fmpresas lnternaci~ 

nalee en México, propiernente nace en 1874 can la llegada de Porfirio --

nios a la Presidencia, las grandes potencias del rnundo toman un ruerte

dominia en México en las actividades poli tices y económicas. 

En relación a las primeras inversiones en forma direc

ta que se efectuaron en f-Éxica, estas se llevaron a cabo can el apoyo -

de los al tas funcionarios del Gobierna 1-\?xicano, sin embargo Fué la in

versión extranjera indirecta la que tuvo más importancia en éste perío-

efe. 

La fuerte expansión del capital car responde a Finales

del siglo pasada y principias del presente, a las Estados lhidos, así -

coma a Inglaterra, Francia V Espafia y en menor gr2da Alemania, pués se-
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lanzan a la conquista de nuevos mercados y fuentes de materia prima. 

En .la époce del Porfirismo el papel de ~xico ante las 

potencias de invere16n, era de subordinacion, y al mismo tiempo se re-

gistrá en nuestro pele un desarrollo de ceracter mercar.itil, mani feetado 

en verlas fonnes: el uso de la Sociedad An&nir.ia corno fonna de organlze

c::!Ón de empresas en la rama de la econom!a, lo mismo que en el desarro

llo de inatituclanes de crédito cama los 8am:~s de emisión h1patecari6s 

v de finaciamiento comercial, minero, industrial y agrlcola, as! miemo

en el desarrollo del C[Jllercio interno y externo y en la formación de 

grupos monopolistas que controlaban la acivided econánica del pa!a. 

En 1910-1911 existía en México un grupo que ccntrclabs 

un capital de m1 l seicientos cincuenta millones de pesos, éste grupo -

tenía su base en las 1? sociedades más importantes del paie conforme -

a sus cap! tales. La mayor de elles eran los ferrocarriles de México, -

que ten!an un capital de cuatrocientos sesenta millones de pesos, y la

menor era la Anerican Bank OF Torre6n con cieri millones de pesos. 

Las inversiones más importantes se encontraban concen

tadas en las siguientes actividades: ferrocarriles, minería y bancos, -

. quienes tenlan la mayor parte del capital de ~as ciento setenta empre--
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sea más importantes, ocupando los ferrocarriles la de más importancia, 

pues por a! sola contaba con el cuarenta porciento del capital total--

mexicano. 

El periodo comprendido entre 1910-1940 puede caracte-

rizarse coma de una intense lucha del pueblo mexicano por lograr cam--

bios estructurales, ecanánicas, sociales y pol!ticas para acelerar el -

progreso econ6mico sobre bases democráticas y de independencia nacional 

frente e lee fuerzas internas que queria mantener un estancamiento, '1 -

la externa 1 representada, por las Estados Uiidos princiaplmente, parque 

ee empe,,abe en conservar y ampliar eue posiciones de dominio en r-'éxica. 

Al llegar a le presidencia el General Lazara Cárdenas

en 1934, económicamente nuestra pa{s se encontraba en manos de las ---

paises que ejercían un monopolio en las recursos naturales e industria

les, a pesar de que hablan transcurrida más de tres lu~tros de la pro-

mulgaci6n de la constitución de 191?, en donde se seiialaban las ideales 

sobre la independencia económica de le Revolución Maxicana. 

En 1935, los capitales extranjeros, invertidos a tra-

vée de filiales y sucursales en nuestro pa!s, alcanzaban la suma de --

tres mil novecientos millones de pee os. 
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Las tres fuentes de enlirgfa fundamentales pare el des.!!. 

rrollo económico: el petroleo,la energ!s electrice v el cerbon m!neral

ae encontraban bajo el control absoluto de Eltoflresaa 11\:lrteeméricanaa y -

Europeas; la s1tuac16n de cada una de ellas era la siguiente: 

Petroleo.- lha ccmpania anglo-holandesa, La Royal DJtch, 

!!J:ravés de la compan!s americana de petroleo ( El llgu1la ) , que contro

laba alrededor del sesenta por ciento de la producción nacional dos em

presas norteemericanaa, le Standart Oild de l\ew Veraey, y la Sinclalr -

Pierce ~ dominaban otra treinta v cinco pot,ctento .. 

Electricidad, - tbs grandes monopolios 1 uno de cap1 tal 

cenadlense-europeo y el otl"o norteaméricano, manejaban alrededor del 

noventa por ciento de la industria de generación de eneg!a electrice del 

.País; el primera era la"Soflna" , que operaba a través de la canpal'\ia -

mexicana de Luz y tuerza, el segundo era la Anerican and Fareigh Power. 

Carbon Mineral.- la producción de carbcn mineral. ee e!!. 

contraba determinada por una empresa norteamericana, la Anericen 9nel1 -

Ting end Ref1n1ng Ca; esta corpcrac16n tenia baja concesi6n los más -

importantes depéei tos en el norte del pa1s y era la unlca productora de 

Coque. 
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2.- &J Influencie en Hlixica. 

Desde la coneumec16n de le independeÓcia hasta nues--

tros días, las palees que se consideren como grandes potencias han ejer_ 

cido gren 1nfluenc1e en nuestro pe1s. lho de los instrt.rnentos pricipa-

leo, he sido la inversi6n sabre todo es una de los instrunentas de pen!_ 

trec16n más eficaces, pare detel'1ninar el grado de oeserrolla, asl como 

el curso de la dependencia de r-'éxlco .. 

La influencia en la 1nvers16n extranjera en México es

evidente en todas las actividades que se desarrollan. ye sean internas 

como extranjeras, pues con le llegada de les empresas internacionales-

se efectúa un procesa en lea manifestaciones sOciales, económicas v pc-

1Íticos como se ha dicha antes .. 

En la eccn6mia ejercen su influencia, debido a que ju!!, 

gan un papel muy importante en al modificacion de la producción, cuando 

llegarán a México trajet·on consigo técnicas modernas que permitieran -

'elevar le cantidad y la calidad de los productos, y por é'ste hecho, las 

remuneraciónes económicas eran más al tas en les empresas internacionales 

que las percibidas en las empresas nacionales. 
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Desde el momento de entrada de lee inversiones estran

jerae ee da un cambio en las innovaciones de la tecnol6gia y al mismo-

tiempo aparecen nuevas formas de producción y una variedad de líneas -

productivas. 

La trensiclon productiva en fti\?xico con la modernizaci-

6n constante de la tecnol6gie traen coma consecuencia que se substituyan 

las exportaciones de algunos productos naturales 1 lo que hace que se -

búequen nuevos campos de invers16n, pues las empresas internacionales, -

ven obteni~ndo poco a poco a lee empresas nacionales, ya que no pueden

competir éstas Últimas en calidad ni cantidad con lee primeras 1 resul-

tando una concentraci6n de capiteles en manos extranjeras, obteniéndose 

as! una expansión a nivel nacional. 

De éste modo dentro del marco del desarrollo capi tali.!_ 

ta las grandes potencias van convirtiéndose en dominadores, y nuestro -

país no es más que un subordinado a las grandes potencias de inversión

intemacional, y al mismo tiempo se desarrolla en una economía deforma

da con escaso beneficio indua tri al. 

En éste sentido, los instrumentos de subordinac16n más 

importantes son: las inversiones directas, los créditos y la sujeción

camercial as! como la tecnologíe, puesto que cada uno de éstos elementos 
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constituye una forma de influencia en la actividad económica del pa1s. 

la inversi6n extranjera indirecta fue la primera en i!l 

traducirse en nuestra país a través de las emprésti tas concertados con

Londrea en los aMas 1824-1825, y debida a los grandes intereses que se

impueieron sabre las prl!etemos, Inglaterra fue ejerciendo una influen-

cia en la vida Política y ecanánica de t'éxico, puesta que se abrían nu,!!_ 

vos mercados pera la actividad ccrnercial entre ésta nación y nuestra -

patrie, pero teniendo lee beneficios el paie extranjero, y al mismo tie!!!. 

po determinando al nuestro a sus conveniencias comerciales con la pre

sión ejercida sobre loe empréstitos otorgados. 

As{ mismo presionaban en la referente a la politica 1 -

ya que se manifestaba de una manera proteccionista hacia las empresas -

de crédito que se encontraban dentro del territorio mexicano, y de las 

empresas comerciales que empezaban a llegar a través del intercambio -

comercial; en €!ate periodo no solamente Inglaterra, sino también Fran-

cia, Estados lhidos y España por sus inversiones, ejercían presión en -

la athinlstraci6n pública del pala siendo loe monopolizadores de las -

empresas existentes de más importancia. 
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3.- Jetitud de l"éxicc ante las Empresas Internacionales en su Territo-

rio. 

QJando un pais cuenta can los elementos suficientes -

para transformar los recursos naturales que posee, en articulas de can

Bl.ITID o susceptibles de llevarlas al conercio, es capaz de planear y pr.f!. 

grmnar la palitica a seguir, para el bienestar de le pobleci6n; as! 

misma cuenda una nación es autosuficiente, tiene el pader de lograr una 

balanza, en su ecanánia frente a los paises extranjeros, ya sea can la

explatación directa de las recursos naturales, o mediante el intercambio 

comercial a trevi!a de exportaciones e importaciones de productos falta!!. 

tes y sobrantes, en el interior y exterior. 

México ea un pala que ha contado can recursos naturales 

en gran escala, pero e través de la Historia nos hemos dado cuente que 

no se han tenido los elementos suficientes pera hacerlos cOnsumibles a

comerciales, y sobre todo la exploclán demográfica ha venido a influir

para que no Se tengan loa beneficias que éstos recursos podrían traer a 

le Naci6n¡ Lo que ha hecho necesario que se penni ta la entrada al pels

de inversiones extranjeras que han buscado una expansi6n en los palses

que han encontrado propicios para.sus objetivos, ya sea por que son --

poseedores de mercadas suficientes para los productos extranjeros o por 

que cuentan con recursos que no pueden explotar con elementos propios .. 
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Oeede el siglo pasado las 1nvers1énes extranjeras --

llegaron a México por· ser un pele que necea! taba de ellas; primero fue

ron inversi6nes directas las que llegaron, despues fué necesario que se 

eol1c1 taran a través de tratados internacionales, intercambios comerci.!!_ 

les con otros paises que ten!an interés de invertir en México a 

Por un leda la necesidad de la explotación de las re-

curaos naturales y que ee tenían y el servicio de transporte, que en -

Q(mcreto eran el petróleo y los ferrocarriles lee que tenían importan-

ele internacional, perm1t16 que llegaran el país inversionistas de atrae 

lados y sacar proveche de nuestros elementos susceptibles de comercica 

En cuento al petróleo se desconocinn las técnicas de 

transformación para hacerlo explotable económicamente, y en lo que se -

refiere a les servicias de transporte de ferrocarriles puede ser que se 

careciera de loe medios económicos suficientes para su extensiónª 

Es de ~ate modo como las inversiones directas lograron 

un acomodo en México, y alcanzaron una importancia considerable hasta -

conseguir que nuestro pele tuviera una dependencia sobre las inversio

nes extranjeras ye que determinaban toda actividad en la vida del terr.!_ 

torio mexica~o. 
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Primera por que era una cose necesaria la 1nversi6n -

extranjera, pues le necesidad se iba reduciendo can la ayuda de ésta -

traie e la poblaci6n a través de las actividades productivas y cc.nercia· 

~les . que la 1nverai6n llevaba a cabo, el mismo tiempo que se iban made!. 

nizando los métodos de producción. 

En segundo lugar lea empresas internacionales ejercían 

una influencia en la vida pal! tics del país al lograr protecci6n y ---

obtener beneficios de sus actividades, tales como loa incentivos tribu

tarios y bajes tarifas arancelarias de operaciones eduaneles. 

Debido a las necesidades que se han tenido de capitel

extranjeros, y la carencia de tecnologla suficiente, lo mismo que a la

exportecián demográfica, el papel de México ente las empresas extranje

ras que se encuentren en el pela, he sido de dependencia y subordina,c16n 

tanto social como economice y poli tics .• 

En lo social han ejercido una doble influencia, 

pues se ha sufrida un cambio positivo y otro negativo; el primero se ha 

dado en el concepto de que se ha madurado en el terreno educacional y de 

cepaci tación para obtener mejores beneficios dentro del campo de laborea 

pues el individuo tiene une visión ·más clara sobre los problemas del -

rundo. 
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En el sentido negativo, la saciedad se encuentra dete!_ 

minada sabre lo que se vá e consunir, haciendo de los individuas entes 

puramente económicos al na tener libertad de consuma, debido a las téc

nicas publici tariae que las empresas extranjeras traen consiga. 

En lo ecan6mico el pata se encuentra subordinado a los 

caprichos de los capitales extranjeros por el problema del desempleo -

que impera en el país, pues en caso de que se llevara a cabo una sal ida 

en mase de empresas extranjeras, sobrevendría un caos económico, así -

mismo la falta de tecnalog!e y recursos agrícolas, traerían como conse

cuencia un desequilibrio en todo el país con resultados lógicamente fa

tales. 

En lo político sucede que las autorJdndl!s públicas se 

tienen que subordinar ante las empresas extranjeras, ya que ejercen una 

presión para obtener beneficios sociales pare la población en general, -

evitando as! fuga de capitales hacía loa países de origen, o hacia otros 

lugares que ofrezcan beneficios a las inversiones extranjeras. 

a.- Transnaclonales; 

b .. - Multlnaclanales. 
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ClJalesquiera la denaninacian de empresas extranjeras, -

la influencie que ejercen en nuestra pa!s es idéntica, ya que las obje

tivas que persiguen eon obviamente las beneficios propios, tratando sie.fil. 

.pre . de obtener un aumenta en sus capitales asi como lograr una expen

si6n e todas los rincartes del territorio para abarcar las mercados y los 

centros, de materia prime .. 

En concreto se puede decir que tanta las fmpresas ---

Traneneclonalee cama las r-\Jl ti nacionales juegan un papel idéntica dentro 

de la producci6n mexicana en la que se refiere a los beneficias que bu~ 

can. Al mismo tiempo debido a la complejidad de su ccnetituci6n, las 

caracterieticas de cada una, de este tipa de empresas que es, la que 

tenemos enfrente, solamente se les conoce como ünpresas Internacionales 

o se les de el carácter de Empresas Trernsnacionales .. 

4.- Beneficios Econami.cos y Sociales que dejan en ~xico. 

Las Empresas Internacionales el lograr su expansión en 

los paises que tienen necesidad de las inuersiones extranjeras, van --

obteniendo un monopolio sobre les mercados, lo que hace posible que cue.!!. 

ten con una variedad en la producción industrial, la mismo que can --
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nuevas lineas de elementos para invadir nuevos mercados, acorde con las 

necesidades de la poblaci6n de un determinado lugar y sobre todo 1 viendo 

los intereses de las empresas. 

Al invadir los nuevos campos mercantiles, las empresas 

internacionales dejan algunos beneficios a los paises que tienen el -

carácter de anfitri6n. En México son varios los beneficios que traen -

las investigaci6nes extranjeras, ya que no dejan de tener importancia -

sobre la vida econ6mica y social en el pais. 

Desde que se consum6 le Independencia de México, el -

pa!s ha vivido una serie de privaciones politices: sociales y econ6micas 

sintiéndose una gran necesidad de abrir las fronteras a las inversiones 

extranjeras, para Obtener una mayor!a en las necesidades propias de un 

pais que empieza a tener importancia an la vida pal ltica del mundo. 

Las necesidades m~s grandes a las que se enfrenta ---

nuestro pa!s, ha sido siempre la falta de centros de trabajo para ter-

minar en forma parcial con el desempleo que es consecuencia del crccimi

miento de la poblaci6n; con la llegada de las Empresas Internaclonales -

esta necesidad ha encontrado hasta cierto punto solución, pues un número 

considerable de elemento humano el que ocupan, ya sea en la producción

º en la terminación de productos empezados en otros lugares fuera· de las 

fronteras 
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As1 misma can las nuevas técnicas traídaa por éstas -

enpresaa se ha beneficiada· en gran parte s nuestro pe{a, ya que las em

presas nec:ionales se ven en la necesidad de obtener loa conocimientos -

necesarias en otros paises para hacerles rrente a las compefUas extran

jeras. 

Estos conocimientos también loa pueden obtener de las 

mismas empresas extranjeras que operan en nuestro paf.e a través de las 

autcr1zac1onee para el uso de marcas y patentes, o mediante le compra

de tecnologla, ya que estos fen6menoe son tl!!lnblén los medios por los -

cuales les mul tic! tedas empresas extranjeras buscan su expenei6n .. 

Fenáneno que ea benéfico para el país, pues constituye 

un desarrolla cont{nuo el que se adquiere con los c:onoclmlentos que ll!!_ 

gan por estos medios. 

La lnvera16n •<tranjera indirecta también beneficia a

un paia anf1rtr16n por el hecho de que a través de lee empresas extran

jeras de crédito se obtienen empréati tos que van a invertir en obri1a -

que son necesarias pare el desarrollo del pa!s, aún cuando los intereses 

pueden ser el tos• ea una lnverai6n a largo plezo sin tener que hecer un 

desembalso lrwedlato; estos empréeti tos de alguna manera ayudan a que -

nuestro país pueda encontrar una balanza de pagos Favorables a sus int!_ 

reses, as! mismo se obtienen beneficias en el sentido de que se puede -
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lograr la apertura. de nuevos centros nacionales de producción, así coma 

le ccmpra de tecnología y autari zación para el uso de marcas y patentes 

para la explotación de recursos naturales, excontrefndase nuestro pa!s -

con los elementos necesarios oara normar las necesidades elementales -

propias del crecimiento de la población. 

Loa beneficios sociales que dejan las empresas interna 

cionalee, se refieren a que la sociedad vá adquiriendo una madurez, lo

grada por la convivencia de grupos dentro de la empresa, así miHmo par 

la superación personal que va adquiriendo por la importancia de obtener 

un oficio que desarrollar dentro del centro de trabajo, y par el sentido 

de responsabilidad de desarrollar una me.1or preparación que pueda ofre

cerle mayores beneficios personales y familiares, tanta económicos como 

sociales. 

As! mismo en forma general, las empresas tenían la --

necesidad de ocupar personal mejer capacitada para obtener mayor rendi

miento en la producción, y debido a ésta necesidad, se fueron creando -

algunos medias de camunicai:ión, tanta en les empresas como en las mismos 

trabajadores, así mismo las medios educativos fuero ... sufr~enda un cambio 

en los programes de enseMsnza, debido e los nuevos campas de investiga

ción que se iban haciendo cada vez mÁs 1maart~mt.es parR la produc::ciñn -

de una empresa y de un paf.a, dejando una capacitación thcnica cada dÍa

mejor en la población, lo mismo en cÓnocimientas sobre la c1;1ltura tanto 
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tanto interna como externa geográfii;euer.te hablando, ya que el ir cre-

ciendo los pragrBTiaB de educac16n can la llegada de lea empresas inter-

nacionales, se van conociendo las costunbres de otros paises pera poder 

lograr un plan de producción. 

En conclusión; podemos decir que los beneficios socia

les .que dejan las empresas internacionales en nuestro paia, tienen su -

base en la capee! tación empresarial de las personas y en le preparación 

educativa en lo que se refiere a le cultura obtenida en ferias industr,!. 

eles en la preparación técnica y profesional de la poblec16n. 

S.- Leg1alac16n fo\?x1cana Respecto de las Empresas Internacionales 

Se define a le inversión extranjera como aquella que 

realizan directamente les persones fis1cas y morales extranjeras y a la 

que se efectúa a través de sociedades mexicanas con mayoría de capital-

extranjero a controladas por extranjeros .. 

Según este concepto 1 la nacionalidad de la persona ti

tular del capital, sino de la producción del capital ~. 

Las empresas extranjeras son una modalidad de las in--

versiones extranjeras, y por lo mismo al constituirse en México, se da-

el supuesta de que las propietarios de estas empreeaa deben de encontrar 

..:!!!./ ·- ~f~?ªPo~it~~nt\,g:!'c!a. Derecha Internacional Privada 
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se protegidos por las leyes vigentes que rigen en nuestro país y que -

san suceptibles de conferir derechas y obligaciones a las ciudadanos y-

a cualquier persona que se encuentre dentro de territorio mexicano coma 

lo sel'iala la Cansti tución de las Estadas l.hidas Mexicanas. 

Es par eso que sabre toda inversión extranjera se apl!_ 

can las leyes vigentes que versen sobre propiedad e inversión extranjera. 

Las pricipales disposiciones que limitan la actividad-

ecan6mica de los extranjeras, se hallan asentadas en lo Const.itucién de 

1917, particularmente en el artículo 27, que en su primer párrafo esta

blece; 

" La propiedad de la tierra y aguas comprendidas den-

tra de los limites del territorio nacional corresponden originalmente a 

la Nación , la cual ha tenida y tiene el derecho de transmit.ir el doml-

nio de ellas a los particulares constituyendo la propiedad privada. 11 

La facción 1 contienen la disposición de qur. solamente 

las mexicanas par nacimiento a por naturalización y laS ~ociedades mex.!_ 

canas, tienen el derecha de adquirir el dominio de las tierras 1 aguas y 

sus accesorios. 

El Estado podrá conceder el mismo derec tic• a los extra!:!_ 

jeras, siempre qL:e convenga ante la Secretaria de Pelaciones Exteriores 

en considerarse como nacionales respecta a dichos bienes v el no invocar 
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par lo mismo la protección de sus gobiernes por lo que se refiere a 

aquéllas; bajo le pena, en caso de faltar al convenio, de perder en be

neficie a la Nación los bienes que hubieran adquirido en virtud del m1~ 

mo .. tn una faja de cien kilómetros a lo largo de las fronteras V de cir!. 

cuenta en las playas, por ningún motivo podrán loe extranjeros adquirir 

el dominio directo sobre las tierras y agues • ..J:11. 

Esta disposición se apoya en la aplicaci6n de le cláu

sula Calvo desarrolladas por el D1plomáticoy jurisconsulto Carlos Calvo 

y que forma la base jurídica para los derechos y deberes que tienen los 

' empreaarioa extranjeras que invierten en México. 

" Le Teoría de Calvo encontró en México su expresión -

en el compromiso contractual asentada en el articulo 27, f"acción I, de

la Const1tucibn de 1917 y que, de allí derivado, ha sido adoptado expl!_ 

el temente en todo estatuto mexicano de saciedades mercantiles cuando 

loe extranjeros son parte del mismo. -1f!.! 

La facción IV, establece lo siguiente: 

Las saciedades ccmercia
1
les 1 par acci6n no podrán adqu!. 

rir, poseer o administrar fincas rústicas • 

..32.! Contitución Poli ti ca de ~xico Fracc16n I. 

A.Bohrisch. la flalf.tica H:!'.x1cana Sobre Inversiones Extranjeras 

El C::olrgio de ~xico. 

- 109 -



tea 11ac1edadee de esta clase que se cansti tuyan pare -

explotar cuslquier..,induetrial fabril, nimera, prtrolera, o para algún -

otro fin que no sea agr!cola, podrá adquirir poseer o administrar terr!_ 

nos únicamente en la extenaiÓQ11ue sea estrictamente necesaria para los

establecimientos o servicios de los objetivos indicados, y que el EjE?c~ 

tivo de la Lnión, o de loa Estados, fijarán en cada caso. '!:.'l_j 

El Decreto del 29 de junto de 1944 es la ley más impo!_ 

tente para los extranjeras enteresados en la creación de empresas en -

México. Fué promulgado por el Presidente Avila Camacho, quien ya en 194? 

habla sido dotado de facul tadee extraordinarias por una ley de emergen

cia. 

Según este Decreto, los extranjeros v les sociedades-

mexicanas en las que loa extranjeros tengan participación deberán obte

ner penniso de la Secretaria de Relaciones Exteriores si desean comprar 

controlar o adquirir la mayor!~ de las acciónes de sociedades dedicadas 

a actividades en el campo industrial, minero, comercial, asl como agr1-

cola y forestal. 

Tal permiso es también necesario para el otorgamiento 

de concesiones para la minería, utilización de les aguas o aprovechami

ento de combustibles minerales y para la modificación de los estatutos-

..E._! • - Ccnst1tuc16n Poli. ti ca de ~xico. Art. 27 
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de una sociedad y de la estru"ctura de su capital, respecto 11 t.odaa laa -.

sociedades que tengan participaci6n extranjer.a. 

El Secretario de Relaciones Exteriores tiene facultades 

discrecionales para negar, conceder o condicionar los permisos de refe-

rencia. Además, los extra~jeros deberán comprobar que su principal fuen

te de ingresos se halla en el territorio nacional y que su residencia se 

ha establecido en México. 

La Secretaria de Relaciones Exteriores puede, más aún. 

hacer depender el otorgamiento de cada permiso del requisito de que el

ciudadano mexicano posea por lo menos en cincuenta y uno por ciento del 

capital y de que esto sea verificable en cualquier momento, y" que la -

mayor!a de los socios administradores sean ciudadanos mexicanos. 

Pues también renunciarse a éstos rcstriccionés cunndo 

los extranjeros instalen industries que no existen en México. 

La Ley General de Sociedades Mercantiles. En el erti-

culo 251 regula a las sociedades extranjeras y dice: 

ART.251.- Las Sociedades Extranjeras s6lo podrán ejer

cer el comercio desde su inscripci6n en el Registro. 

- 111 -



'i 
V 

Pare que eean registradas se necesita: 

1. - Comprobar que se han constl tu ida de acuerdo can -

las leyes del Estada del que sean nacionales, para la cual se exibirá -

una copie auténtica del control social y demás documentos relativos a -

su constl tucián y un certiricado de ester cansti tui de y autorizadas -

conforme a lea leyes, expedido por el rep~esentante diplomático o can-

Bular que de dicho tetada tenga la República; 

2.- Que el Contrato Social y demfis documentos caneti-

tutivas no sean contrarias a los preceptos del orden pública estableci-

dos por las leves me xi canas¡ 

3.- Que se establezcan en la República a tengan en --

ella alguna agencia o sucursal. 

Las sociedades extranjeras estarán obligadas a publicar 

anualmente un balance general de la negociación, visado por un contador 

pÓblico ti tuledo. 

Ley pera Promover la Inversión Mexicana y Regular 'la l.!! 

versión rxtranjere: 

1.- Personas morales extranjeras; 

2.- Personas f1sicaa extranjeras¡ 
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3.- Lnidadee ecanélnicae extranjeras sin personalidad -

jurldica, y 

4.- Empresas mexicanas en la que participe mayaritari~ 

mente capitel extranjera a en las que las extranjeros tengan, par cual

quier titulo, la facultad de determinar el maneja de la empresa. 

La f'raccián l. del articulo 27 cansti tucianal se repi

te en el articula 3 de la Ley, y se refiere a la Cléulula Calva. 

ART. 4.- Están rE'servedas de manera exclusiva el Esta

do las siguientes actividades: 

e. - Petróleo y los demás hidracerburos 1 

b.- Petraqu!mice básica, 

c.- Explatacién de minerales radiaactives y generación 

de energia nuclear. 

d.- Minería en lea canes e que se refiere 11!1 le\¡ la --

mEJteria •. 

e.• Electricidad, 
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f.- Ferrccarriles, 

g.- Canunicaci6n telegráfica y radiotelegráficas y 

h.- Las demáe que fijen las leyes especificas. 

Están reservadas de manera exc:lusiva a mexicanos o ec

ciedades mexicanas can cláusulas de exclusión de extranjeros, las sigu!_ 

entes acti vida de a: 

a.- Radio y Televisión 

b.- Transporte automotor urbano, interurbano y en ca-

rreteras federales, 

c.- Transporte aéreo y mar! timo nacionales, 

d.- Explotación forestal, 

e.- Distribución de gas, y 

f. - Las demás que fijen las leyes específicas a las -

disposiciones reglamentarias que expida el Ejecutivo Federal .. 
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ART. 5 .- En lee actividades a empresas que a cant1nu.!!. 

c16n ee indice, .le inversión extranjera se eDnltirá en les siguientes -

proporciones de cap! tal: 

a.- Explotac16n y aprovechsniento de sustancies mine--

ralea; 

Las concesiones no podrán otorgarse o transmi tiree a -

personas fisicas a sociedades extranjeras, la inversión extranjera pa..:

drá participar hasta un máximo del cuarenta y nueve por ciento cuando -

se trate de le explotación v aprovechamiento se sustancias sujetas a -

concesión ordinaria y del treinta y cuatro por ciento cuanrJo se trate -

de concesiones especiales para la explotación de reservas minerales na

cionales. 

b.- Productos secundarios de la industria petroqu!mica 

cuarenta par ciento 

c.- F"abrlcación de componentes de vehlculos eutanatrl

ces; cuarenta par cien ta. 

d.- Las que seílalen las leyes e?pecieles:o les dlspas.!_ 

cienes reglamentarias que expida el Ejecutivo Federal. 

En los caeos en que lee dispoelclones legales o regla-
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mente~ies na exijan un porcentaje detenninado, la inversión extranjera

podrá participar en una proporción que no exceda del cuarenta y nueve -

por ciento del cap! tal de las empresas y Siempre que no tenga, por cua!_ 

quier titulo, la fecul tad de determinar el manejo de la empresa. 

ART .. ? .. - Loe extranjeros, las sociedades extranjeras y 

las sociedades mexicanas que no tienen cláusula de exclusión de extran

jeros, no podrán adquirir el dominio directo sobre las tierras y aguas

en una faja de cien kilómetros e lo largo de les fronteras y de cincue!!. 

te en las playas. 

las sociedades extranjeras no podrán adquirir el domi

nio de las tierras y aguas, u obtener concesiones para la explotación -

de egues. 

Las personas fisicas extranjeras podrán adquirir el d!!._ 

minio sobre los bienes a que se refiere el párrafo anterior previo per

miso de la Secretaria de Relaciones Exteriores y la aceleración del CD!!_ 

venia a que se refiere la fracci6n I del párrafo cuarto del articulo 27 

cona ti tucional. 

ART. 8.- Se requerirá la autorización de la Secretaríe 

que corresponda según la rana de actividades económicas de que se trate 
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cuando unas r5 varias de las JJEJ sanas fislcas o morales a que se refiere

el el articulo segunda, en uno a varios actos o sucesi6n de actos, ad-

quiere o adquieren mée del veinti_cinco por ciento del capital a más 

del cuarenta y nueve porciento de loe activos fijos de una empresa. 

Se equiparara a la edquisiciÓn de activos, el arrenda

miento de una empresa o de loa activos esenciales para la explotaci6n. 

También deberá'n someterse e autorizaci6n las actos por 

medio de los cuales la administrac16n de una empresa recaiga en inver-

sionistas extranjeros o por los que la inversión extranjera tenga, por

cualquier titulo, la facultad de determinar el manejo de las empresas. 

Las autorizaciánee a que se refiere éste articulo se -

otorgan cuando ello sea conveniente para los interesE?s del país, previa 

resolución de la Canision Nacional de Inversiones Extranjeras. 

Serán nulas los actos que se realicen sin ee.tes auto--

rizaciones. 

ART. 9.- La Cmlisián Nacional de Inversiones Extranje

ras podrá, en las cesas que le emite convenientes, otorgar un derecho -
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de preferencia a inversicniatas mexicanas para efectuar las adquisicio

nes a que se refiere el articulo anterior. 

Este derecho de preferencia se otorgará por un plazo-

mayor de noventa diae a partir de la fecha en que se den a conocer les 

bases de la oferta. 

Este plazo podrá prorrogarse hasta por noventa días -

más, a aolici tud de la parte interesada. 

ART. 10.- La Comisión Nacional de Inversiones rxtranj!_ 

ras tomará las medidas que juzgue convenientes para promover la mlsquisi 

cién por parte ~e mexicanas, del capital o de los activos puestos en -

venta de empresas establecidas en el pala. 

ART. 11 .- Se crea la Cc:Jllisión Nacional de Inversiones 

Extranjeras que estará integrada por los ti tul ares de las Secretarias -

de Gobernación, Relaciones Exteriores, Hacienda y Crédito Pública, Pa-

trimonio Nacional Q:imercio Trabajo y Prevision Social v de la Presiden

cia. Serán suplentes de loa respectivos titulares, los Subsecretarios -

que cada uno de ellos designe. 

ART. 12.- La C'.anlaion Nacional de Inversiones Extranj!_ 

ras tendrá las siguientes atribuciones: 
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...... 

1.- Resolver, en loa términos del articulo 5 de este -

ley, sobre el aumento o disninuc:ion del poc:entaje a que podrá partici-

par la inverei6n extranjera en las diversas áreas geográficas o de act!_ 

vidad econánica del país, cuando existan dispos1c1ones legales o regla

mentarias que exijan un porcentaje determinado Y fijar les condiciones 

canfor-me a las cueles ee recibá dicha 1nvers16n; 

2 .- Resol ver sobre las porcentajes y condiciones con- ... 

forme a los cuales se recibiré la inversión eKtranjera en aquellos ca-

sos concretos que 1 por les circunstancias particulares que en elles --

concurren, ameriten un treíam1ento especial¡ 

Resolver sobre la inversión extranjera que ee pretenda 

efectuar en empresas establecidas a por establecerse en México, a en --

nuevos campos de producci6n; 

4.- Resolver sobre le participación de la invera16n -

extranjera existente en Mt:!xica, en nuevos campos J=ie ecti v1ded econbnice 

o nuevos csnpcs de producción; 

S.- Ser ógano de consulte obligatoria en materia de 1~ 

versiones extranjeras para las dependencias del Ejecutiva Federal, org!. 

nisnos decentrali2adas, empresas de partic1pac16n estatal, institucio-

nes fiduciarias de las fideicomisos cansti tuidos par el Gobierna Federal 

o por los Gobiernas de las Entidades Federativas y por la Comls16n Na--
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clona! de Valores. 

6.-· Establecer los criterios y requisitos para la apl.!_ 

cación de las disposiciones legales y reglamentarias sobre inversianes

extranjeras ¡ 

?.- Coordinar le ecci6n de las dependencias del Ejecu

tivo Federal, organismos decentralizados y empresas de participación -

estatal pera el cumplimiento de sus a tri buci6nes en materia de inversi.E_. 

nes ex tren jeras¡ 

6.- Someter e la consideracion del Cjecutlvo Federal -

proyectos legislativos y regalmentarioa así. como medidas adninistrati-

vea en materia de inversiones extranjeras¡ y 

9.- Las demás que le otorgue esta ley. 

ART. 13 .- Para determinar la conveniencia de autori-

zar la 1nvers16n extranjera y fijar los porcentajes y conslderaclanes-

confonne a loa cuales se regirá, la C.Omisión tomara en cuenta los sigu!. 

entes cri terioa y caracter!sticas de la inversión: 

1.- 5e suplementaria de la nacional¡ 

2.- No desplazar a Empresas Nacionales que estén oper!.n 

do satisfactoriamente ni dirigirse a campos adecuadamente cubiertos -

por ellas: 
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· 3.- Sus efectos pasi tivoa sobre la balanza de pagas y,. 

en particular, sobre el incremento de lee exportaciones; 

4.- Sus. efectos sobre el empleo, atendiendo al nivel -

de ocupaciones que genere y la remuneración de la mano de abra; 

5.- La ocupación y capaci tacián de técnica y perscnal

administrativo de nacionalidad mexicana; 

6.- La 1ncorporeci6n del insumo y componentes naciana::. 

les en la elaboracién de sus productos; 

7 .- La medida en que financien sus operaciones can re

cursos del exterior¡ 

8.- La diversificación de las fuentes de inversión y -

la necesidad de impulsar la integración regional y subreglonal en el ... _ 

ares latinoamericana¡ 

9.- Su cantlbución al desemvolvlmlenta de las zonas o 

reglones de menor desarrolla económico relativa; 

10.- No ocupar posiciones manopol!sticaa en el mercado 

nacional¡ 
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11.- La ~atructura de capital de las ramas de activid!!_ 

des econánicas de que se trae; 

12 .- El aporte de la tecnológico y su contribucion a -

la investigacion y desarrolla de la tecnología en el país¡ 

13.- Sus efectos sobre el nivel de precias y la calidad 

de la producc16n; 

14.- Preservar loa valores sociales y culturales de el 

pala¡ 

15. - La importancia de la actividad de que se trate, 

dentro de la economía nacional; 

16.- le identificación del inversionista extranjera con 

los intereses del pala y su vinculación con centros de desic;ián ecaná-

mica del exterior; y 

17 En general, la medida en que coadyuge al logro de -

los objetivos y se apague a la política de desarrollo nacional. 

ART. 18.- En los términos de la facción I del artículo 

2? de la Constitución PoH ti ca de loa Estados lh!dos Mexicanos y de su-
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ley orgánica, se faculta a la Secretarla de Relaciones Exteriores para 

que autorice en cada caso la conveniencia de conceder e las insti tucio- · 

nea de crédito permisos para adquirir como fiduciarias el dominio de --

bienes !muebles destinados a la· realización de actividades industria--

les turísticas en la faja de loa kiléxnetras a lo largo de las fronte

ras o en la zona de cincuenta kilómetros a la largo de las playas del -· 

pais, siempre que el objeto de la adquisician sea de permitir la utili

zación y el aprovechamiento de dichos bienes a las fideicomisos• sin --

constituir derechos reales sobre ello, pudiendo emitir para estas fines 

certificados de participación inmobiliarios, nominativos y no amortiza-

bles. 

ART. 19 .- La Secretaria de Relaciones fxteriores re-
~-

sol verá sobre la cansti tuci6n de los fideicomisos a que se .refiere el -

articulo anterior, considerando los l'.'spectos económicos y sociales que

implique la real izac16n de estas operaciones. 

La Comision Nacional de Inversiones Extranjeras fijará 

loe criterios procedimientos conforme a los cuales se resolverán estas 

solicitudes. 

art. 2U.- La duración de las fideicomisos a que este -

capitulo se refiere,en ningún casa excederá de treinta años. 
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La irieti tucián fldueiaria concervará siempre la pro--

piedad de las irtnueblee; tendrá le facultad de arrendarlas por plazas -

na superiores a diez ano~, y a la extinción del fideicomiso podrá tran~ 

mi tir la propiedad a personas legalmente capaci tedas para adquirirla. 

ART. 23.- Se crea el Registro Nacional de Inversiones 

Extranjeras en el que deberán inscribirse; 

1.- Las personas f!sicae o morales extranjeras que re!. 

lizen inversiones reguladas por esta ley; 

2 .- Lee sociedades mexicanas en cuyo capl tal participen 

las·personas a que se refiere el articulo 2 de esta ley; 

3.- Loe fideicomisos en que participen extranjeros v 

cuyo objeto sea la realización de actea regulados por esta ley; 

4.- Las titulas representativos de capital que sean -

propiedad de extranjeros o ésten dados en garantla e favor de éstas y -

sus transmisiones; y 

5.- Las resoluciones que dicte la CCJTiisión. 

El regalmento determinará la organización del Registro 

y establecerá la forma y tél'TTlinos en que deberá proporcionarse la info!.. 

macián. 
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CONCLUSIONES 

1.- El antecedente más remoto del comercio, es el trueque 

que consistía en el intercambio de un objeto por otro y al irse incremen

tando el número de intercambios o trueques nace el comercio, debo aclarar

que los intercambios se realizaban con los sobrantes de los setisfactores

que obtenian los miembros de las familias en la época primitiva. 

2 .- Podemos decir que el comercio es una actividad lucra

tiva que consiste en la intermediaci6n directa o indirecta entre producto

res y consumidores de bienes y servicios a fin de facilitar y promover la

circulaci6n de la riqueza. 

3.- La actividad comercial en México en lineas generales 

está entregada e los particulares, reservándose el gobierno federal - - -

algunos sectores como energéticos, electricidad, fertilizantes, granos- -

diversos ( café, maiz, trigo, etc ) , Dicha actividad se encuentra legiti_ 

mada además por el articulo Sª Constitucional y puede ade~s el Congreso

legislar a nivel federal sobre el comercio interno ( ar.t. 73 frac X , --

Constitucional ) 

4.- Al incrementarse los grupos humanos, el hombre tiene 

la necesidad de la obtención de satisfactores que no produce la organiza-
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ción donde se encuentra y surge el Trueque, pero es notorio que al efectuar 

trueques casi nunca es con el fin de consumir los productos adquiridos,

sino más bien para realizar nuevos intercambios con el objeto de hacerlos -

llegar a un consumidor; por lo tanto, en sentido amplio se puede decir que 

el trueque lleva como consecuencia el Comercio. 

S.- Como consecuencia del incremento de la actividad ---

comercial local, se inició una busca de más consumidores de los productos -

que se exhibian para su venta y con ello al ampliarse se origina el más --

incipiente antecedente del que ahora llamamos Comercio Internacional. 

6.- La actividad comercial extrazonal, originó la necc---

sidad de contar con locales en donde exhibir y vender los productos en loca_ 

lidades vecinas, sobre todo, para evitarse los gastos de traslado y riesgos 

de los mismos y se establecieron uno una especie de bodega paro guardar y -

expender los productos en otra región a la de origen. 

1 .- Al incrementarse la actividad comercial extrazonal ,-

origina por los mencionados establecimientos mercantiles, se vió la conve-

niencia de producir en ésas entidades articulas de más demando, aprovechan

do lo materia prima del lugar y da como resultado el nacimiento de la - - -

llamada Empresa Internacional. 
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8.- Las empresas a nivel internacional invadierc;>n cada -

vez más y más territorios vecinos y debido a éste crecimiento, se convir

tieron por su influencia econ6mica en un peligro para la Soberanía de los -

Estados. 

9.- Para incrementar su fuerza sobre los paises donde --

estan instaladas las empresas internacionales asf. como paro evitar la com-

petencia local e internacional, las principales sociedades se han unido más 

mediante informaci6n circulante entre ellas en relaci6n a producci6n y pre

cios, provocando que desaparezcan empresas locales o se fusionen con las -

internacionales, extendiéndose asi su campo de acci6n e influencia. 

10.- El Comercio Internacional es importante para las - -

naciones industriales, resulta de orden vital para los paises en desarrollo 

que padecen incalculablemente por la falta de un intercambio comercial pro

ductivo. Les ganancias por incremento en las expok'taciones permiten a ésos 

paises en desarrollo el acceso a capital, la compra de tecnologia y de - - -

equipos imprescindibles para su desenvolvimiento. 

11.- Los incrementos de capital por ganancias en las - - -

exportaci6nes de un pais, son preferibles a la alternativa de obtener ayuda 
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econ6mica e por préstamos ) ' o inversi6n extranjera ( por la dependencia -

econ6mica a la empresa transnacional ) ; esos mismos incrementos permiten -

industrializar el pais para producir productos manufacturados susceptibles 

de ser exportados y para absorver los excetlentes de personas desempleadas,

que surgen con motivo del alto índice de crecimiento de la población con -

ésos incrementos es factible también financiar importaciones para evitar -

el monopolio doméstico encarecedor o ineficiente. 

12.- Las condiciones del comercio internacional se han -

deteriorado en las dos últimas décadas, y ello constituye una grave prcocu

paci6n para los paises en desarrollo. No s6lo ha declinado la participación 

de los países del Tercer Mundo en el comercio mundial, sino que hny dcpre-

ciaci6n en sus términos de comercio, o sea, ln relación entre los precios -

de importaci6n y de exportación. 

13.- Como se observa, los dispositivos institucionales --

que se han creado para el comercio internacional no han resul todo afortu--

nados el GAIT muestra bastantes fallas, y entre otras cosas los paises en -

desarrollo no tienen un peso significativo ahL 

14.- En el comercio internacional existe una gran disper

si6n de normas, de instituciones y de procedimientos, y una gran diversidad 
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de criterios para regirla. Es ésta pues un área susceptible de ser normada 

por medio de un cuerpo de disposiciones que regulen las relaciones comer

ciales entre los paises de menor desarrollo y las potencias industrializa

das y que se establezcan algunas instituciones intergubernamentales apro-

piadas. 

Todo ello puede reducir el desequilibrio y la desigualdad, eliminar los -

efectos olig&rquicos de ese intercambio y permitir una convivencia interna

cional más equitativa en ésas materias. 

15.- Desde la consumaci6n de la Independencia en México, -

hasta la fecha se ha observado que los· paises desarrollados han ejercido - -

una gran influencia en todas sus manifestaci6nes, ya sea mediante la inver

ci6n directa e indirecta, sin que sean observadas en su totalidad las leyes 

mexicanos tendientes a controlar la invesión extranjera. 

16.- Con el objeto de salvaguardar la soberanie del pais, 

considero oportuno que en la Ley para pr6mover la Invesión Mexicana y Regu

lar la Inversi6n Extranjera, se dcberia indicar un número tope de empresas 

internacionales operando en nuestro pa!s. 

17 .- Es oportuno que las autoridades gubernamentales mexi

canas encargadas de vigilar la inversi6n extranjera cumplan con su labor en 
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forma más estricta con el objeto de que efectivamente se cumplan con las -

normas legales aplicables y se evite que la producci6n sea monopolizada --

por las empresas transnacionales 1 creando incentivos a los inversionistas-

nacionales 
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