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LA RELACION QUE EXISTE CON_EL ADMINISTRADOR. -~

Este estudio se basa en la poca productividad que se ha conseguido del

mercado. de artesania de plata, a pesar de qué la g;blidad del qrtesdno -




N -

posee el _mineral .en cantidades abundantes. - Y con-los-artesanos es lo - -

mismo.’ "‘Gen'erfaron:' ires millones,dé" délafés en 1986‘ : por'{qué es tan Eugm B
no. su producto, bajos sus pre'cios‘vy alta éalr'dad,, que la poblacién na-

cional y turistas van a ellos en busca de su producto.

. Con.los conocimientos.-adquiridos en-la.carrera -de Administracién y los: -

_ahr'que hayarios

_final.-




M LOGIA DE LA _INVESTIGACION |

Segwremos fos pasos del método planteado por el Profesor Fehpe Pardl-

~nas en su abra ”Metodologia y- Técmcas de Investlgac:én en. Clenc:as -=

-se ha mantenldo coma e/ prlncrpal productor de piata en el mundo.,‘ Par-— :




Perti, que ocupaba el segundo puesto; en tercer lugar estaba la Unién

Soviética.

Respecto al trabajo de los artesanos, México tamb:en tiene - c:fras intere

“osantes. - :La artesama en general de[é a nuestro pafs ventas por

\




- Elevadb nivel potencial y de produccién'real de los artesanos pﬁ)té——

ros, quienes ademds poseen un alto grado de calidad.

- Fac:lldades de.’ Gablerno Federal para Ia fabr‘lcactdn y pramm:/én en -

: ser:e del mmeral de plata.,

-EI Problema: -

' ,A‘,Dados Ios factores producc:on de plata, alto potenc:al de los artesanos -

p/ateros y el ‘mal apravecham:ento de Ios mcentrvos para exportar, ki encq_q

. tramos .



é Si ’Mékico es eliproductor de plata nGmero
uno del mundo y tiene una poblacién artesa
nal de gran calidad, asi como incentivos pg

ra su. exportacion,: por. qué no‘es un . mercg

centivos fiscales, es .

te.mercado




“to’ de ‘nuéstrasinvestigacién.

a).- Investigaremos a fondo la produccién de plata en México para co-

nocer los niveles reales; generalizaremos sobre los aspectos bdsi-

- cos: de éste mineral,




EL MINERAL DE PLATA v ’
B e e e o .

libros egipcios de

. se‘menciona. ya'e

Punto de- fus:én P U NI P o 2210 ‘grados C o
PunZO deebul/raén B e feuels - . .. 2210 ‘grados C

“Algunas’ de sus ‘pkobiédqdes_ quimicas son ‘fas. sie

A“la temperatura -y presién ordinarias no se oxida.




"Los alcal/s Ia atacan muy poco. e

* La dlsuelve fdczlmente el écido nitrico d/lwda o concentrado. o
* También la disuelve el dcido sulfurlco de sulfuro y ciertos c/oruros -
para dar el cloruro.

La disuelve el dcido sblfl’lrico conce_n;fqd_o

: 29Kg/mm ~€és tlrada

76Kg/mm2—recoc:da o

3 1!5-6

saoo-aaao k‘g/mm




Usos. interesantes:

Se emplea para .la fabricacién de monedas, alhajas, relojes, utencilios do-

__mésticos y. objetos artisticos.

riores.que.utilizan

cristales -por- sus paredes exteriores




Hay un gran vartedad de procesos para la e)'plotac:én de este mineral

de su estado natural. Hablando en general, dichos procesos se pue—-

den dividir en dos: procedimientos de extraccién por via seco y por -

via hameda.

‘el s:stem de ”Flotacién” que se. expone brevemente a contmuacién

r‘r'plata metdllca se depas:ta sobre el hierro.“ Se r‘ecoge Ia plata med/antei ’

mercur'/o, que Ia dlsuelve, y-la amalgama de plata se expr'lme en sacas
'a'e Iona para separar el exceso de mercurlo, Iuego se callenta en’ hornas

‘conlo* que se canslgue ehmmar el mercurio v 'queda {a plata




i llay en dla se emplean muchos mds procedlm/entos, como el de ”C/anura

‘c:én” y "Amalgamacién Europea" pero no corr'esponde a esta investiga-

cién encontrar ‘las formas de explotacién de plata, asl que los Iimitare-
mos a sélo nombrar algunos de esos procesos 3% expllcar brevemenre el

UtIIIZGdO por la companr’a "Industrlal Mmera Méx:co" i

‘»,,va}luéciél*rf'-iundial‘ ynac:onal de Plata en los 'blti-;s!aﬁosr:r

Hasta 1986 México.mantenla el primer-




Cres ‘dei platq,l.,segi_iidd~'indis,tirv;td/’r':eqt‘e‘v por :los ‘r,{:'stad‘osv ‘Unidos, Pera, Ca=

hadéﬂy la Unién Soviética qué no eran constantes en su produceién ==--
anual.
Especificamente desde 1977 y hasta 1986, México mantuvo la vangga)‘dia

5S4 participacién . en la:

" én-cuante g produccién” mundial de este mineral.

:‘Unlén Sowétrca puede cons:derarse de Importanc:a a. mvel mundial pues

var/a entre eI 71 y 13 por”- CIento deI tota/ EI resto del mundo no. tlene

una partrc:pac:on re/evante



. Estos son /os datos de la producc16n mundial de plata durante Ios 'u

anos; c1fras en kl/ogramos.

ARo ~  México PerG E.U. URSS Total

1,036,000 .°1,096,000 - -~

- 1,297,000 1,150,000 - 1,033,000 : 7,576,000

"'*1.'Ai7hadd‘ S 1,603,634 1,649,202 1,917,559

: -Barras Impuras L 107,790 S ”756:.,’2424 S 76,989 .

o Con cen trados

Barrvasf 'nf.”l‘x.tas o
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ot e,

Otros productos o L L e '
S : 6,370 3,092

metalarglcos _______
1,910,000 1,986,000 2,152,000

En .los estados ‘de la zona norte y centro del pO‘I'S :se focalizan las mds ---

catecas: durante:

12,423

153,792 1sumes

, ';Fresnilloi
. Gral. Fco. Murgufa
Gral. Pénfilo Natera




| ZACATECAS Coaege 1985

Juap Aldama gy

Mezapil R 9,636 '9,180
Melchor Ocampo : 70’, 623 13,279
Miguel Auza 955 891
Mbrr_slos v - Lo M1z e i

Nieves

198N . o jggs

“Zacatecas - 614 209 654,768

. Chihuchug 408,219 . . 388,994
R S e




— 1985

o .m»{ e =

1984

2.~ Chihuaehua
4.~ Sorrora: ..
30" Guanajuato

: . PRINCIPALES ESTADOS .PRODUCTORES.
‘3.~ Durango

A Y

%%%%//Z%

PRINCIPALES ESTADOS PRODUCTORES




Puede notarse en las cifras anteriores que todas corresponden a esta-
_dos de la Zona Centro y Norte del pais, lo que claramente ejemplifica
. que €s en esrar parte de nuestro territorio nacional donde se encuentra

Ia mayor cantidad de plata;:

‘Sombrerete "('}Zac)'

‘§buc:llq ! .C'hihuahbila)} :

sumidor de pldta ngmero tno. del mtnde son los Estado




PAIS

DEL

— 1985

1984

PRINCIPALES MINAS DE PLATA

' 400000

a {Sdnord)

{Guerrero)

it

Durango)

goj .
dalgai'

i

Pachuca (Hidal,

Nacozari:de Gar
- Taxco de* Alarcén’
Pueblo ‘Nuevo

Zimapén :(H,



Como consumidor nGmero uno del mundo los Estados Unidos también son

los clientes nimero uno de Méxica'para la compra de este mineral En
k7985 este pafs lmporté un m/llén, 34 .mil 414 k/los de plata mex:cana, lo

quev rue un' 48 por, c:ento de nuestra producc:én total
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nia Occidental' y. Frahcia son 'los consumidores tercero, cuarto y quinto

. del mundo, respectivamente,

l.as exportacrones de plata que real:zé Méx:co en Ios aftlmos anos se. com' U

- .ponen de la S/gu:ente manera:




EXPORTACION DE PLATA A MUNDO |
_ 1883 —1985

LEG_END

[Z& .QS




Aflas dé los .Estados Unidos, sino del Jopébn. Las cincb primera& son las

siguientes:

‘ l!il_“sub_ish)‘ . Corporation

‘A tené[&h: Mr.s Y::,shi;t‘akd Nitta, ‘Manager,- Sales dept.:

ining Co., LTD

0- ,;fTo:'r"cjnb.n)p‘n' ‘Minato-ku,  Tokyo

24552 MINICO -

" Atencion: Mr. Hideo Ikeda, Metal Business

Dept.




o Respecto a /as d/wsas ‘Gue ha. gener'ado al’ pafs Ia exportacnfcn de plata en
“los ultlmos afos, asi como su part/C:pat:/én en la formac:on del producto

interno bruto de la nacién, los resultados son realmente depecionantes.

. Como se ha ‘dicho, Méx:co es el actual productor namero uno de plata en

todo el mundo y export tres cuartas partes de ‘esa »produccn.’vn tatal.

© 4,059,339 . .. 63, 906.,37;"7'

—'58 534 1




v EXPORTACION

— 1985

1983

PRODUCCION




DIVISAS GENERADAS

1983—1985

DIVISAS -GENERADAS

Grafica de
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’ Prdddqto‘ Intérn'éI ‘Bruto: (millones de pesos)- -

Producto Interno Generado por Plata Participacién
Bruto - . : :

U C h’d)ci&n c

’ ‘manda de plata si: nosotros Ia procesdramas’f de’ esa’ farma tamblen se mane

]arfasla oferta y con e/lo mdudablemente que el prec:o podrfa mcrementar
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Méx:co lo tlene en, abundancza pero lo exporta sélo como materta prlma —-

"en br'uto" o "sm procesar”' y poco después compramos lo que antes ven

dimos como plata sélo que en peliculas fotogréficas o conductores electré- ) :

nicos.
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LOS ARTESANOS PLATEROS
e R e

En México hay ocho millones de artesanos, una cifra de poco més del diez
por ciento del total de la poblaciébn. Se estima que son 16 mil productos
diferentes los que se trabajan por las pacientes y habilidosas manos de -
esta gente quienes en su mayoria estén establecidos en Chihuahua, Micho

acdn, Oaxaca, Jalisco, Guanajuato .y Veracruz, y, que pri:hcipalmeri;'e_ ‘tra-

artesanal apa en’ en gran escala
eﬁ‘México y en muy variadds‘formas. S:n embarga, Ia artesanfa de plata'
no cabe comp/etamente dentro de. esa c/as:f/cac:/én, Ias caractenstlcas de -

vfeste producto y sobre toda 'sus, costos de fabr:cactén Ia de/a ﬁlera del gru

. tre los drtesanos, y eso les -do una posicién de exclusividad entre otros mer

L r_:aquj que adenmds de' multipiica. por, la-¢lasé deé materlal que estén trabajando

Ant'“esf de iniciar el p}‘bcgzj‘sdde fabricacién, légicamente que el ‘artesanc de-.

be consegurr Ia plata. “'No ‘estd a la vehta en cualquier parté, el gébierno

rige .su venta ya que es un m/neral y. como tal, -es prfop)’edad de la _nacién.




+“Banca Cremi i*egu/a su venfa v para ello’ sélo eXigird los 'aompfabanteai

que demuestren el fin que se le daré.

En el caso de los artesanos de Taxco, consiquen la plata por varios me-

dios, muchas veces no los correctos o que marca la ley, pero asi sucede.

i Muchas veces Ia ‘plato de] "merc do negro" Iieva lmpuresas

! -trabaja

a’se red et su cantldad pues seeliminan -las

Consegutda Ia plata, ya. sea por medio de Banca Creml ) por otros med:os,, :

" se. Ie da el s:gwente tratamlento.

'Es calacada en Ia chaponera de donde saldrd en barras.

oagl= Pasa al Iam/nador para Iograr Iamlnas de dlferentes gruesos, depen -

Igunas partes del proceso podrlan ewtarse ya aue exlste a/ambre Iam:na—.; ;
. do ¢ la venta. También hay Iammadoras pablicas, ya que el alto costo de -
esta maqu:na la “hace- préct/camente mcomprable para los pequenos fabr/can B
“tes. . Después de sallr del /ammador- se recam/enda golpear‘la por dlferentesi_

. puntos c:on un.marro.., para hacer' mas cons/stente su; forma.




. Dependlendo del’ tipo de. pieza que el artesano vaya a traba/ar, serdn
las herramientas que utilice. Hay una gran variedad de estas ya que
el grueso, la forma. el acabado y varios otros detalles /mpl/can que se

trabaje estr/ctamente con un tlpo de herram/cnta

- Chaponera '

Manta para pu/lr' :

Segueta
Pasta para‘: pulir ;.
Brillo

n ACldo Sulfur/co =

B A/tmcar




EL FENOMENO DE TAXCO

Este estudio sobre la artesania de plata deberia incluir de manera nece-

sarla una visita a la c:udad de Taxco de Alarcén, en el estado de Gue—

,Sltuada a 242 ktlémetros de Ia c:udad de Méx:co, Tchb e ha desarrolia

Cerca de 250 platerias:

EI taller fam:llar es lo més comun en ‘esta’ socredad. Se calcula en 250 el'“.‘:‘

: :total de plater/as en el mumc:p/o, de Ias cuales el 80 por c:ento son de -

. : ipo ‘falﬂl_I’Dr'f» y' 'Ias"'de_mds' : re\iendedoras:j'a "’pmmerc_zs win termed/arloS' deI' "ar:.t‘
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El‘ capital }hvertido por cada una es Ihuy alto, no importa que se trate
de las pequerias tiendas. Las grandes platerias como "Rancho Alegre”,
"Joyeria Gloria” o "Los Castillos Plateros" facilmente rebasan Ios 300 o
250 millones de pesos lnvertldos tan sélo en sus piezas artesanales. En

cualqu:em de ellas es: coman ver: piezas: de orfebrerfa como ensaladeras,

. cons:deramos que un par de aretes de Ios mds I/geros pesa entre 15 y -

18 gramos, su premo ser6 aprox:madamente de 17 500 pesos., Cada ,una:

.mver.s'/ones, como. se ha dlChO, .son de’: varros c:entos de m/llanes de pe—' :
'sos )% 1uegan entre sf una fuerte competenc:a. De lgual for'ma sus mdrge :

- nes de ut:l/dad se elvan en comparacmn a Ios pequenos productores ya —7

: que ellos .no venden segun el prec:o en gramos, 51no por pleza y asf ele= " ..

van su porcenta/e de gananc:a. .




Lo competencia: que juegan no sélo. se gana por-dar:los’ precios -més ba-

jos, tienen también otro tipo de estrategias. - Por ejemplo, mandan ----

1puscadores” de clientes al centro de la ciudad para que los lleven has
ta su plateria. Basta sélo caminar un poco por el centro de la ciudad
para que se acerque una de esas personas y le pregunte "quiere plata

a buen prec:o, venga yo Io /Ievo a donde la dan més bdrata" Y. asi se .

algo que cu:dan y muy celosamente,,cada uno: sabe que ‘es eI punto por

“eI que puede ganar un cllente.

‘, : ‘Las pequenas Iocal:dades situadas alrededor de Taxco, como Tehu:lote-—

pec, tamb/én t:enen sus ;”buscadores" de cllentes en el centra de Taxco .




y de igual fof}nb ‘pagaraén dn taxi de éinco o seis mil pesos coﬁ ‘tal de
recibir un cliente en casa. La principal forma de venta de esa gente
es de mayoreo a los clientes. que les llegan o a las grandes platerias
del centro de la ciudad que no tienen capacidad para fabricar todo su.

- produccion. -

‘ ';La caltdad del traba/o de Ios ‘artesanos de’. Taxco’ ne se puede dISCUtII‘,'
'. ,algunas de sus obras merecen el CallflCHtIVO de "obras maestras” por el S

k'-detalle v kerfecuén que cada’uno pane"

'Qu:enes sélo a!canzan a. comprar Ia plata y Ia traba/an en su casa, :

para después sal:r aI mercado eir de tlenda en tlenda ofrec:endo

. -su creac:én.‘




y trabajan en talleres. L . Cae

La mayor cantidad de artesanos laboran de una forma muy sencilla. --
Compran lo plata en granalla (polvo), lo trabajon y crean una pieza que

“los ‘agrede, que seéa vistosd

impactante’ o primera vista, despuds salen

: por Ia anter:or para comprar nuevamente plata que Ia traba/arén y poste

,rlarmente volverdn a sallr ala calle para vender su. creac:én. Esta opera 2

Cuando ‘el. artesano esté trab, iando como obrero asal riado: para algun ta

Iler (que son Ias menos comunes) se presenta una caracterfst/ca espec:al

i se: trata de /ovenes de no més.-. de velnte anos de edad "o de personas ya

“"Saron o mayor parte: del tiempo buscando establecerse ‘hasta: terminar:como.

‘asalariados..

,Las famllias con: c:erto potenc:al para Gbl‘lf‘ su tlenda y tener taller‘rproplo.: B

presentan tamb/én una caracterfstlca. EI taller es pequeno, con herramlen'_f x
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tieneri dos. o tres trabgjodores que realizan diferentes

tas de mucho uso,
Su tienda también

_ estilos, o' sé&lo una parte del proceso de produceién.

es sencillo, ung o dos vitrinas de mediono tamano y una buena contidod

de luz paro olumbrar perfectamente el lugar.

Anualmente el mumc:p:a de Toxco realiza un concursa para»premmr a Ia -

CEI premlo es: de un mllfén de pesas ¥ se pre-—

‘~tro de trece centfmetros.

‘d a ‘tesano—pla era en esta c:udad es de B

178, 726’ per-sanas (célcu/o del mumc:plo), s:endo casl ung perfecta divisién
al cmcuenta por. c:ento entre hombres (39,526) y mujeres (39, 200) El = o i
cum‘enta por c:enta de /os varanes representan pFrsonas entre Ios 73 y

"lm anos de edad, y el 38 por ctento correspondep a los econom:camente -

OCtI VOS




Esos ntimeros quteren decrr que tres de cada ¢cinca varones tienen edad
para desemperiagr su lrabmo con mayor fuerza y meior grudo de rnovccrén,
Y que la mismo relocibn de 3 de 5 correqunde a los economicaménte aGti
vos.

Dicho en otras palabras, 3 de cada 5 varones son artesanos y tienen

edad pare desemperiorse al mejor nivel que podrfan alcanzar.

Sf Io Iogruron (pract:camente sin darse cuenta) y !a h:c:eron de es




Esos nameros quieren decir que tres 'de cada cinco varones. tienen edad

parq‘q’esempeﬁarf su trabajo rcon’ mayor fuerza'y mejor grado de inovacién,
y que la misma relocién de 3 de 5 corresponde a los economfcamente acti
vos. Dicho en otras palabras, 3 de cada 5 varones son artesanos y tienen

edad para desemperiarse al mejor nivel que podrian alcanzar.

Lamentablemente el mumc:plo de Taxco no tiene recursos para aprovechar

con sus princ:pales mmas de plata que son "Pedregal" "Guerrero!®, -



.32 .

De todas las casas con artesanias en venta, diez son las més. grandes,

aquellas en los que habla una inversién no menor a los 300 millones de
pesos. De ellas, cinco coincidieron en sefialar que tienen diez semanas
al afio en las que sus ventas crecen mucho, ocurren durante el periodo
vacacional (con mayor recepcién de turismo) 'y durante su ferio anual.

En ese perfodo llegan a vender ha.ﬁta 50 kilos semanales. ’

De las re;tantes cinco platerfas (consideradas ,entre' (as diez gfandes}, -

calcularnos sélo Un treinta por c'iento de ventas en comparacién a las an-

ter.ores, es dec:r 506. 25 ml/lones de pesos anuales. Finalmérite,, las otrds

: 240 p/aterlas de Taxco, Ias que t/enen una mversron de cap:tal pr‘omedlo




que seria de un 15 por ciento en comparacién. a-las. mds]»grandés'. Ento_q'

ces, del mismo porcentafe calcularemos sus utilidades, el ‘15 por ciento -

de 1,687.5 millones o sea 253 millones.

Tenemos tres grandes totales o sumar. Los 1,687.5 millones de pesos que

generaron. cinco de las diez platerias’ més, grandes; los 506,25 de las otras_ -

Estas cifras reflejan que la gente si tiene dinero, que ld venta de artesa

nia dé pldtd les répr_‘esehtd un- grdr_i- negb'cio. LA peéar‘ dé"quejnq—apareh—, .

“Aunque esté confirmada la rentabilidad de este negocio para los - artesanos, -
darnos cuenta de su désorganizacién y de. que‘aan'asi' generaron. tres mi-

llones .. de délares en 1986, conflrma que. un buen programa de. comerc:ali

: zac:én en el extron/ero reportarfa muy mteresantes gananc:as. e




: LOS REQUISIT PARA EXPORTAR.

La exportacién es unag actividad que realiza una persona, fisica o moral,
para vender sus productos mds allé de sus fronteras. territoriales. Es -

participar sistemdtica .y exitésamente en un mercado extranjero.

”petroleras se ha convertldo en una. medlda prlarltarra. Ante 'ella nuestro

' gob/erno ha /mplementado una serle de lncentlvos a los expartadores de -

‘productos ‘no petroleros, base para la’ reactlvac:on de nuestra econom/'a.

su posicién competitiva. .

*Refer‘ente a /os est:mulos aI comer:o Internac:ona! se encuentran Ios lm—-

; ._puestos a la lmpor‘tacyon, las cuotas y permlsos, las d/sposu:lones comerc:a
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/e_-;, :por citar algunos _de ellos.

Una consideracién importante para lograr el éxito en la exportacibn, es

el disefio de los productos, el etiquetado de los mismos, su empaque -

y embalaje de tal manera que se ajusten a los gustos y requerimientos

del nuevo mercado.

i cla més alta de su- p/anta ‘asi como permltlrle operar al” méx:mo de su ca.

pac:dad con Ia cansecuente d/smmumén de costos. :

,Iarse alg nas Venta/as extra de Ias exp 'rtac:o
: nes, ‘puesto que mngun paj's produce todos los blenes y servicios que . rev
qulere en las me/ores condlc:ones de precio y cahdad, por-fo que recurre

a Ios productos que fabr/can en atr'os pafses en me/or'es cond:uones de pre )

cio: y ca/ldad



'Un'b"'r"azén'vmas ‘es la evolﬁcién acelerada de la tecnologia. Al no poder-
sé disponer de todos estos avances, la importacién de productos resul-
tantes de esa avanzada tecnologia es una forma sencilla de disponer de
lo que de otra forma seria muy costoso al tener que adquirir tecnofogia

de-elevado precio.

en cuanto a lmportado es de nuestros. productos y s vicios. Los slete

Iugares S/gulentes corresponden a pat'ses desarrollados excepto uno, -

. Bras:l que es; un. pafs en.was de desarrollo como’ el nuestm y con el -

Desde el punto de v15ta de blaques econamlcos, la nayor cant:dad de ex—

por‘tactones corresponde a Ia Comumdad Econom:ca Europea, a'espués fa -

"AsocmcuSn Lat/onamerlcana de Integrac:én, da- Asoctacrén Europea a: lere

."Una de las grandes fac1/ldades que se otorga o la exportac;én de ar'tesa-
.nia .de plata, .es que esté libre de lmpuestos. Par Io tanto, sélo requrere
; <de Ios documentos béclcos y de algunos mas por el producto especfflco de

- que se. trata. o




Los documentos bésicos para darse de alta como' éxportador son dos:

- Inscripcién al Registro Nacional de Importadores y Exportadores.

Compromiso de venta de divisas, conocido como. el Compromiso de

A partir-de diciembre de 1982, sé establecié en nuestro pals el Pcontrol
de cambios”, por ello las divisas que generan nuestras exportaciohe's deben
) mgr‘esar a/ s:stema bancar'lo nac:onal. La aduana mexrcana exige para auto

r/zar el despacho aduanal~, la presentac:on del Comprom/so por Venta de —-'

,D:wsas, documenta medlame el cual el exportador se campromele ante’su ="

Banco [cualqu:era que sea) a: venderle las d1v1505 que obtenga par ese ‘con-




cepto, .y el Banco le entregard el equivalente en moneda nacional al tipo

de cambio controlado.

La anica excepcién al Compromiso por Venta de Divisas es para los en-
vios de cualquier tipo de mercancfa cuyo valor sea menor de 5,000 ddéla

res norteamericanos a la semana. . Pdra_las artesanias ese; valor no debe,

EI ‘compromlso por--Venta‘de D/wsas consta de tres ho;as, Ia prlmer-a -
cont:ene Ios datos esenctales, tales como: Ia ldentlf/caclén del Comproml .

.. So: por Venta de DlVfSGS, Ios datos de /a mst:tuc:én de crédito en Ja que

bLa egunda hola esté dedlcada a reg/strar todas v cada una de Ias expor k

tac:ones que se reallcen al amparo de’ ese documento, v Ia tercera ho;a -

: ,se_»destma;a vcontener los ant:crpps,~deq'ucc10nes, (o] modlﬂcactones ,que:;de_- L

1por pagos antlc1pados que le haya hecho y que él haya vendldo opnrtuna
mente a la institucién de crédito que. corresponda 0 por otros pagos al

" extranjero, de os que no puede abstenerse’ por ning(n motivo,

CUEL Gvobiérjbrm'b‘l-‘“edefal exige el Compromiso-de Venta. de.Divisas.para-gargn= - -




:/tizar que se /e vender'én Ias d/wsas gener'adas por Ia exportac:on. E'[
‘ exportador acud/rd a cualquier sucursal bancar:a que desee (puede ser
con la que acostumbra trabajar) y ahi lo tramitaré. Una vez que el
comprador en el extranjero pague por su mercancio, depositaré el dine
ro en el banco acordado el cual lo enviard hacia la sucursal en México.

Una vez en Méx;co el pago, el banco entregaré al. exportador mex:cano

Ia anttdad correspondlente a su’ exportaclén en- moneda nac:onal y a

" El resto de los dbqufnentos: :

Una vez daa‘o_"r_dg alta en’ el Registro ,N’,aclpr:ic'rfl"‘ de: Impor;ado};éé -y Exporta

Consular (cuando el pam de destmo /a requ: ra)
CEI"tIflCGdO de Omgen w e

K Certif;gado de Contraste

» Pe_dimeﬁ to de. Expo[:r'tacién :
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Brevemente explicaremos de lo que consiste cada uno de estos pasos:

* Factura comercial: Para el cumplimiento de los requisitos aduanales

en México y en el pafls de destino, es necesario que todos los em-

barques vayan acompaﬁados de la factura comercial correspond/en-

'al tipo de cambio controlada de la fecha de facturac:én. La descng
c16n de Ios artfculos debe hacerse en. espanal y.en eI 1dloma del ==

“pal's de destino o en mg/és.f Se’ debe presentar en: origmal

; empresa ’ekp):zrta‘doi-a (nbinb're, 'direCciéh, teléfonO);‘ el',r;égistrb fede

ral de causantes, cédula de empadr‘onamlento, numero de factura, -

'iDocqméntos de emb’akdde:‘ Se le llama. talén de embdrque o guia -~

bérea (dependiendo del ~mediobque se ulilice) es 'un contrato entre
el transporttsta y el exportador, por medlo del cual e/ pr:mero ——‘
‘se compramete a entregar mercancfa en v.l Iugar mdlcado por el =i

',_xsegundo. Es.el. comprobante ‘de que éstas ya han,. $ido expedrdas,."" Y




En ocasiones es requerido. para hacer efectiva una.carta de crédito.

* Lista de empaque: Sirve a las autoridades aduaneras, tanto del

pals de origen como del de destino para localizar las mercancias.

. La emité el exportador en original ‘y. seis copias, en popel’sin ~ -

_'t como pueden ser r:esgos en: el transporte, de huelga, ,de fuer

za. mayor, de mercada, mcumpllmlento de contrato, de entregajde S

Vtsa Cansular "Podrfa ocurrlr que se requlera:para Ia ‘exportacu&n
de la artesam’a de: ‘plata, pero serfa muy’ extrano. Generalmente -
fos palses que Io ex:gen son de- Centro América y el Car/be, que

'-,{no esté cons:derados como potencralmente rompradores de este pro

ducto. Sm embargo, puede darse el caso.

" Certificado de. origen: Este” documento, .,ma‘si-a-q'ué ‘un T‘réq‘uisi)’.to pa



ra el exportador, es una preferencia arancelaria que conceden de
. terminados palses. Fue creado gracias a propuestas de los Esta-

dos Unidos y los pertenecientes a la Comunidad Econémica Europea.

T Grecra, Irlanda, uxemburgo, Holanda y Gran Bretana, asi como
"Australla, Austrla, Canadé leand/a, Japén,, Nueva Zelanda, Noruega,
- .Suecra y Su:za,. (comprometldos con su: flrma en Ios artfculos menc;onados

anterlormente), ‘no tienen,‘que pagar- :mpuestos-po lmpartar nuestra pla

‘Vla .cdmbdﬁfa.
3.~ - Transporte utilizado y la ruta.que s'egulr"d.f '

se de/a en b/anco, a menos que se pertenezca a un cansorC/o de S

"exportaclén u orgamsmos s:m;lar.




5. - i:‘/ ntimero que correspondd a deterfminada_paduele.'
6.~ Marca especifica o determinado nGmero de paquete.
7.~ Descripcién del paquete correspondiente (generalmente, en el ca

so.de la ortesania. de plata, se ‘anolyak "joyeria en .general’). "

nales que se encuentran en _torrodevrla Secretarfa -de Comercio

E y Fomento Industrlal

La. fraccién - de importacién ‘se’ conseguird en’la "ventanilia Gnica”

'Cuadrorde costos. Deberé Ilenarse con base en, la umdad que se. - /

haya tomado para darle valor, ya sea vend:endo "POR PIEZA "o -

- haciéndolo "POR GRAMO". -

3200 Sé_anotd:el pais de_kdonde se exporta'y al cual se ‘destina, ".as,l'k cg’:'

mo. una vez més la fecho y- firma de quien expide.

' Certificddo de contraste' Se requiere siempre que se pretenda exp'ortur"

p/ata. Garant:za la. calldad de Ios productos quc se cnwan, en c/ caco

de /a p/ata que carresponda a Iey 925 (925 de purcza de Ia p!ata tr-aba;u




da; aunque en México varios artesanos Illegan a trabajar hasta con pla

ta ley 965 y 980). Se obtiene en la Secretaria de Comercio y Fomento

Industrial, direccién general de normas, departamento de.-normas y —--

contraste.

cho_ aduanal. ;- El exportador lo podria elaborar, presentarlo
te ante la aduana, sin embargo se recomienda que se utilicen: los servi’

cios .de un _agente aduanal,-

a. oIié)tud, de:

‘“do res 'y exportadores, asi como el certificado de origen.




El Proceso de Exportacién

6) 1)
Solicita Inscripcidn al Recibe
Registro Nal. de Tmport.

y otorga.
¥ Exportador

6)

. Realiza :»Faq: tura
! Comercial .

‘Realiza lista de
eu_:barque_‘ MRS .

6) i R T
Investiga. sobre poliza
‘de ‘seguros;

:Solicita cer : : - . B
de contraste. ; T PP - Estudia

yiatorga, .

5
,Desgacha. .

D) s.H.c.p.

2) 'S.E.C.0.F.I.

3) nco.
Aseguradora., -

5 Aduana. .;
- Exportados .,




_RESPUESTA A LA HIPOTESIS

Tenemos bases suficientes para dar unag respuesta a las hipétesis que —-

planteamos al iniciar esta investigacién.. Realizamos. un profundo andlisis

de Jas condluones del artesano platero en la Cludad de Taxco, Guerrero

"l.a falta de una adminisitracién éoniun

‘Nuestfb bhipétesis namero uno fue:
ta que estlmule al artesano, ‘a la pr‘oducczén de plata y que aproveche Io

j cales, es P oductiwdad de este mercado

; se trdo estﬁ en: Nlo cor'recto. - espués de esos ,tr-es factores
~(producc16n del mmeral de plata, traba[o del artesano p/oter-o e mcent:vos.

'_flscales para su expartac:én} . encontramos que se’ manejan por separay’o,

teﬂnddimoéqiﬁe Ios c05tos son relat/vamentc ba/os, ‘se concluye en que te' :

“nemos un producto cien por ciento competitivo, barato y con grandes mer‘ )

cados por explorar.

v La _segudda'I7ipétes'is,plahfeada fue: "El artesonc sé conforma con fos _in-




gresos focales que obtiene, que le son suficientes para llevar una vida -
decente; al mismo tiempo eso se convierte en la limitante para su creci--

miento y expansién internacional’

Este planteamiento. resulta ser.la forma de vida del .artesqho,

-.fehce produc:endo en su casa’el tipo de’ /oyer/a 0. or-febrer/
rezca, para después sallr a Ia calle y recorrer uno por una Ias grandes

: tlendas en las" que venderdn su creac:én. Pensar en que se’ lnscrlban en




PROPUESTA PARA LA EXPORTACION A EUROPA

Conocemos perfectaménte‘las caracteristicas -de nuestro prpduétO‘,i"yd-sea

‘orfebrerid .de:

-interesante mercado potencial.

Nuestra:brbpvilestaks'oﬁ‘.loé bafsesi.dé' la Cbmuhidad“ Econbmfcd:

nes son bdsicamente ‘dos

< Los paises de la thﬁunidqd Econémica Europa ‘que nos -interesan son: Bél~

gica, ‘Dinamarca, Francid, Holanda, Alemania Océidental y el Reino Unido.

El-plan. para la exporta’cién se basa"en“ Ios‘_sig('.(ien‘tes puntos:
~  DETECTAR MERCADOS
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Los Potenciales
Clientes Potenciales

Requisitos de importacién para el pals destinatario.

CONTACTAR CLIENTES

o con'.los clientes potenciales. =

'CONDICIONES DE COMPRA-VENTA

o condlc:ones pactadas, prev:o a producc:én y embarque.. ;

Tramltar per‘mlsos de exportac:én y certrﬁcado de orlgen




EN.MARCHA EL_PLAN DE EXPORTACION

Antes de entrar directamente a los puntos planteados anteriormente, ha-

-blarnos algo sobre el financiamiento que se puede conseguir para:impul-

sos-de las exportaciones.

.exportcrdor. i A
s 1se ref/eren a pago de msumos o.para hacer frente a todas Ias etapas -

',,del proceso productivo.. En este caso se pueden obtener recursos del

Se Sbbe que una.buena parte de Ios pequerios industriales de México re- -
curre a Banco COanG [Sor:/edad Nac:onal de Créa‘lto) para negoc:ar. Es
una Banca especrahzada en.el_comercio exter/or, con amplio domlnlo en.. =

‘' factores como elrcbantrol_ de ‘cqmrb/os,’ créd/tos doc_umentarlqs :en comr;_'rclo -




internacional, cotizaciones internacionales. - Por esas razones se ha con-

vertido en uno de los més fuertes aliados del exportador. R o

El exportador puede acudir a cualquier sucursal de crédito y solicitar,
como lo hace cualquier comerciante, un crédito. Después acudird a cual
quiera de los fondos (el que corresponda a sus necesidades) y en ellos

se le redescor_l\t'arfdn‘ los documentos-que se contrataron _en la.Banca, pre

'Detectar. mercados 'y ‘clientes: potenciales,  con tactarlos:

n :‘Como anter/ormente Io menc:anamos, se dec:d:é atacar aI mercado europeo, :

Qespecfftcamente a pafses que. pertenecen a Ia Comumdad Econdmlca Europea.

El: mvel econém:co y soc:al ‘de esos pal’ses. Réfiriéndanbs a, Gran =
Bre/tana,‘.‘Dgnamarcq, Holanda, Franc:a y Ia Republlca Federal de --

"'_Aflém nia’ (ddc'fsonf los_ principales a los qqe se exportarfa ste pro-

en‘urrmercado con’ bajos. ‘recursos:econémicos:

"= Facilidades arancelerias que otorga la Comunidad Econémica Euro-
'pea: realizar uan’contrato comercial con paises:miembros de-esta -

Comunldad Econémlca Eur‘opa y tratdndose del caso de Ia plata, re

'}presenta estar exentos de. /mpuestos para el :mportador de aquel -'




pais que seré nuestro cliente. Esta definitivamente que . es una gran ven

taja ya que esa preferencia arancelaria podria marcar la diferencia para -

el cliente a un competidor. Es algo que debemos aprovechar. Como bien

sabemos, nuestro producto esté enfocada casi en un cien por ciento a la

muier. Es’ orfebrerla Y. /oyerla de plata, algo que sélo camprar'é un hom

caracterfstlcas geogrdf:cas de este contmente se’ propaga rdpldamente a’

: la mayor/a de Ias pafses, o.al menos a Ios mds desarrollados,

G' an Bretana y la Republlca Federal de Aleman/a son’ algu os de el/os.

el Banco Comer'CIo Exter/or se- tlenen squCIentes datos sobre mercados en -

estos pa/ses, pero dec:dlmos centr‘ar el plan de exportac:én hacm la Repunll—f

. ca Federal de Aleman/a. =




Se informa que Alemanla Federal ocupa e/ tercer lugar mund/al en Ias
/mportacrones de joyeria y oferberia de plata, ascendiendo a casi -
66,000 millones de pesos. De ese total México sbélo participa con -

4,620 .m‘il/o»n’esjé/, primer exportador hacia Alemania lo es -Italia, que -

';.Ios de /oyerfa y orfebrerfa de plata con; dlsenos tradlcianales Vi mader'-

,nos, srempre y cuando sean de alta calldad. ’ Es exactamente una de - 3

y joyeria ‘dél‘bl'atia,; el éurbpeo." Ademas '.'res,ul‘tgyi'ser A_iémahib- Feﬂefdl el

‘mds atr‘activ"o' de ellos. Sabemos de las cohsideracionés”al'ancelarias que
ofrecen las alemanes para’ /mportar estos pr‘oductos de Méx:co, y ahora ’

conocemos un gran mercada que puede ser. una. gran /nverslén. .

“Alemania..




Como' se difo, exrgen de alta calidad y disefios novedosos. : A"Igu'na‘ ==
‘caracterlst/cas que deberdr' tener las joyas plateras que se pretenda -

exportar hacia Alemania, son las siguientes:

Aretes: Estdn de moda los de tamarfio grande, sélo con un gancho para

. colgarse; se recomlenda ffguras variadas 'y SOfISi‘ICGdOS.W .

“‘Brazalétes:  También: tienen buena aceptacién. con .pequefigs.incrustacio-" "

gran aceptacién; aunque uchas: veces: buscan_la pieza-.ariginal -~ . "~

iy al tamente desorrllada.

~ Al respecto de la orfebreriapodrian teher ‘gran  aceptacién varias dé - las

“Feria_de Taxco".

B p‘jerzaks;, ganadoras. en |os- recientes..concursos "de' la anua




Los artesanos crean piezas como barcos velercs, coronas de rey o un pa-

os compradores alemg

vo real de plata, que €s justamente lo que quieren |

‘;Arenknec:ht K G L
Schaferkampsalle 28
-.Hamburgo L

. “Postfach 1509’

Bund Deutscher Konsum’ KG
Besenbinderhof.= . :

‘D= 8950 Kaufbeure
West. Germany :

" ‘West Germany

Fischer W. Fiume; Rudolf

""Luckmoor. 58" - Luetzowstrasse 94
_Hamburg 53" D-1000 Berlin 30 .

~" West “Germany

: _West Germany

"'Grohag Gmbh ‘.‘Hor»f,w:it"z, Erika_ -
ilsetrasse 4l . o

2 Postfr'ach 100907




D-5000 Kein 1 Hamburg 13
West Germany West Germany

- ,Wenz Prledr:ch '

‘Schewe KG
Wandelanweg 8
| 3 b

el s:gu:ente -paso serd hacer contacto con: ellos.A Desde luego que un ca S

o télogo y una Itsta de prectos y condlc:ones de venta serﬁn necesar/os pa

La:anterior es también. una forma mdés por la que se 'puede hacer ‘contacto
";:-.con el cl:ente potenc:al : Es Ia etapa més lmportante del proceso de venta :

ﬁ:ﬂpor que ahf se . le tendrﬁ que convencer de adquirir. nuestros praductos en

v lugar-dg-los de la cqmgetgqc:a.» “_l‘.‘q‘;’v_entq,q‘ de~lv{é_x'(c,a,v es que pu_ede ,compgﬂ
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tir éon Ia‘m'e/;or' caliddd, grandes y novedosok diserios y ‘un buen precio.

Parag un estudio més detallado del mercado alemdn, México tiene una ofi-
cing del Banco de Comercio Exterior en Alemania ah{ se puede comunicar

y pedir informacién més detallada sabfe el producto .que se pretende ex

Canse]erfa Camercml de Méx:co 4

Banco. Nacional de. Comercra Exterlor. SNC
“Heumarkt 14
5000 Koln 1. .

’-,RFA S e
Teléfo'no,:‘,;(ozzu, 2105

- Embajada‘de México .-
g Oxfordstrasse 12-16 o
. 5300 Bonn 1. ’

"'y favordble, ol menos para nuestro. caso.

; Pdra'deté'rminar el precio de venta el expor'tador debe tomar en cuenta
,varlas cosas, ademés de sus costos Y mar‘gen de utlhdad Recor'demos :
“rque“se” vende una pieza artesanal de~gran -calidad hecha ‘a-mano y en’

.muchos casos con un valor que podrl'a ser el de: ung. pteza artl’st!ca
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Es prectsamente eso Io que han olwdado Ios artesanos de Taxco y con o

ello ma/ baratudo sus -sbras.

E! precio se puede determinar respzcto a varios factores:

En relacién a la.cantidad, recordemos: que el -mayor volumen de_produccién
mercado especff:co, ya ue en acasmnes result que se atacan u mercado

donde /os nlveles econém/cos y soctales son muy elevados, Io que fac:hta

,en cierta med:da mcrementar Ios porcentales de ut:l:dad. ' Esto _es:pos:ble

tadas, para después embarcarlo a tlempo. EI exportador cerrarl'a el pro




_CONCLUSION

E/ ingeniokde los artesanos ha sido explotado por muchos arios, en la
actualidad se vive esa situacién y por ello son unos cuantos los que

se aprovechan de ellos para obtener ganancias enormes.

La- realidad. es- que. hay- una gran _mind_' de din_érb_ kénvqelkta; en €l inge-

5 L'qb,situaéiérn‘ﬁg-ie‘s ‘tan f:dc»ilv.-._ Ef Vqr'tesanb fe‘s,genfe sin’ preparac-)'éh

drd a vender (o ma/baratar) a Ias gr'andes y med/anas t/endas de P ata :

que domlnan este mercado en . Taxco. ’ Para él es suﬂc:ente, porque no ..
“tiene un 1°fe que.lo preslone, traba/a a su. gusto, en Ias horas que Ie

placen y s:n nlnguna clase de prGSIén._




" Esa forma de traba/o del artesano platero es: el mayor problema que
'enfrentan ellos mismos para su superac:én. La falta de conocimien-
tos académicos para contactar clientes en el extranfero e iniciar un

buen programa de comercializacién. le hacen regalar su creacién y

facilitar que otros se enriquezcan.

Pero, nuestra investigacién no fue para encontrar los problemas del

»dolares que generan la venta de artesani’a de plata entran a Taxco y

quedan en poder de los vendedores. ) Hablamos de CIfras lnterescntes, :




el impulsor-a’la exportacién al-artesano a causa- de los puntos ya.comen

" tados.

De tol manera, la imponente artesania de plata que se genera en esta —-

ciudad y el lugar de venta que representa Taxco, son factores muy in--

_teresantes para su .venta.

k ,tlene b:en :dent:flcada ‘a: Ia c:udad como platera. " Se sabe que Ios pocos

artesanas que traba/an ia:: plata en otras localldades,- muchas veces llevan :

‘diante:a sus oficinas en los paises ‘dé-ese continente. =

Se encuentran las bases-para atacar grandemente el mercado europeo para_,

--«estos produc:tos. EI producto resulta con excelente cal:dad y a muy ‘bue-

Depender& de Ia — )

:nos precms, y el mer'cad' eurapeo Io esté espe/'ando.r
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. Anexo 1

= Documentos a llenar y estudiar durante la tramitecién del Compromiso

por venta de Divisas conocido con CVD.
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o “osaa )
COMPROMISO DE VENTA DE DIVISAS | )
1. IDENTIFICACION DEL C.V.0D.

N DE CV.D i i 4 .l s i st FECHA DE REGISTRO
BANCD 3BUuCLASAL FOLID

CONSTADE ' HOJA A,—.HOJAS 8, Y HOJAS C. ADIANA Of SALIDA

11. DATOS DE LA INSTITUCION OE CREDITO.

NOMBRE . SUCURS3AL.

DOMICILIO DE LA SUCURSAL.
CALLE Y NUMERO‘ .

WOWBRE, BERGWINATION O RAZON socml._
" DOMICILIO PARA RECIBIR NOT:FK:ACIGNES -
7 CALLE Y. NUMERO .
L CI0AD. - . ESTADO;

'lv.r DATOS DE LA LIGUIDACION

L FECHA OE LA PRIMERA SALIDA DE MERCANCIA
;- FECHA DE.VENCIMIENTO: DEL PL“ZO OﬂDlNAﬂ'O

PARA LA VENTA DE LAS. Di\’lsﬂs

{Eacha rengign. anterior. mds. 9O

.} Eiporigcines’
b)) Importaciones. . :
NETO DiVISAS A VhNDEH

FORMALIZACIDN DEL c.v.0.

;lRMA Y NOMBRE DE XPORTA%R O

L CE zpo{todor 0 w repmsen!unte ieoql deberd nenuﬂcuruu m'xsfnccbn de Iu !ns.nuc-on de '
B rédito ‘

V1 REG|STRO DEL CVD

1r » COSERVACIONES - o )
L@uo ¥ FIRMAS. AUTCRIZ ADAS DE LA INSTITUCION DE CREOITD L : J
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T

INSTBL!CTIVO PARA EL ILENADO DEL

lm—:mxncmxdu peL C.V.D. .
IntEsyospATOR ugs: ANbTAnA LA msnwctbu DE cREnlro). -

mns_vacws‘*se'éudunl LA—cxﬁfhﬁEﬁ«DE HO-
CLA QUE (SOL LCITECEL SEXPORTADOR AD. DE HO~
 SOLICITE EL EXFORTADOR, :

ANQIAK&.J.ILOUE AL~ EFECTO INDIQUE EL EX?ORTADOR.

0 < QUE S B EXBORTEN MERCANC[RS PQRFAHUANAS! 1s3 8

SSEneRA ae&xsw\nse D.;ﬁvamuu ‘ADUA
DA, ADUA’

:{Uioﬂnna coMPLHo DE LA wsnwcmu. et
- Hrgd

AT ey 1HST] »U’i"?‘

SUCURSAL "
SiELI'NOMBRE ou:
o EL. G M i

e

IIL t—‘\

CORRESPDNDA A LA 'SUCURSAL OUE REGISTRE
JSUTURSAL CCUEIREGISTRE:

vany

HESWOLDAms“DEaERM SSERVCOMPLETDS Y NO nsasnku USAR
BREVIA M B INICIALES e 705, 7 70 Dsarpm USAR

‘. E FHICIALES .

LENRARRLESE SR =4 A

'<L0& ASXGNAﬁQg.AL EXPORTADOR = POR LA AUTORIDAD COMPE=-
§ S

XPORTADORE $::OCAS.IONALES :NO2REQUIEREN:IN
1

GUASIONALES NG «f'..C»;ER i

' biow jgu. 0 PARA™" _gg)g]n Nglgmg,e;;g ES L .
,‘!SE_A_NDTARAJ"SLN JABREVIATURRS,ALACCARLE, NUMERO; cm-
. ESTADO.Y ,.CODIGQ; POSTAL DEL EXPRRTA DORnT, 2 ius

o osiant LA EOR T AR
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V.

iSE nzrsnnquaA MANDO

,FoanALlZACIGN DEL COMPRGMISO,

DATOS DE LA L1QUIDACION, i

(ESTE CUADRO DEBERA SER LLENADO EXCLUSIVAMENTE POR
LA INSTITUCION DE CREDITO).

EL. EXPDRTADOR PODRK OPERAR HASTA EN DOS DSVISAS DIFE

-RgﬁTEi;ﬁ!NDICANDO -EN. CADA COLUHNA LA DIV SA DE’QU E -

FECHA CORRESPONDIENTE A LA A
%CE¥ERCANC(A,aOUE‘3 OBTENDRA TANTO

§n_____EQ_JA§
E LA PﬂIHEﬁA SALIDA DE LA HERCANC‘A. .

gg “ANDTARAN LOS GASTOS ASOClAnos

EL; EXPORTADOR‘

- 'SE ASENTARA. FOR DIVISA EL . IMPORTE DE GASTOS ‘ASD
CIADOS -A:- LA EXPORTACION . QUE. CORRESPONDA DE. CONFO
nann %ONziL\DESGLOSE PRESENTADO ‘EN LA~ HOUA:

INARAZEN LA DIVISA CORRESPONDIENTE; A DIF
RENCIA AR!TMEY]CA ‘RESUL. TANTE :DE:RESTAR ‘AL “TOTAL!..DE

- EXPORTACIONES,  EL -TOTAL DE’ ANTICIPOS: MODIFICACIONES'
i 4 DEDUCCIONES.

(LOS DATOS DE ESTE CUADRO DEBERAN SER LLENADOS  POR
€L EXPORTADOR O SU REPRESENTANTE' LEGAL).

MA Y NOMBR PORTADOR. @ PR NTAN' =

TEN: ESTA L!NEA EL EXPORTADOR 0 'St REPRESENTANTE 'LEGAL
Q;DEaERA ASENTAR' SU.NOMBRE COMPLETO Y FIRMA. . -

NATURALES A LA FECHA‘_

sf
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. REGISTRO DEL C.V.D,
(Esros DATOS LOS AuorARA LA INSTITUCION DE CREDITO).

" ESTC ESPACIO SE RESERVA PARA LOSOCOHENTARIOS OUE RE-'

'SULJEN PERTINENTES DE LA OPERACI

EBERK EQUISITARSE. EN OR
AN:  IGU

CI10N QUE 'REGISTRE EI C.V.D

- RESPECTO DE LAS HOJAS “BY.¥ “C¥, NO SERA - NE-

“'SE. ENTREGARA AL EX
EN: TANTO - QUE
GARK; ELOR1G,

- TERCERK COPIA PARA’ LA.SUCURSAL DE. LA lNSTlTu;&

CESARIO QUE- LA~ INSYITUCION DE~ CREDITO CONSER:
. . A"

€

ERA PRES:NTAR ANTE:LA A“UANA DE SA DA LA DOCUMEN
10N  SERALADAYEN €L ARTICULO: 25 DE LA L

7. .DE. 54 REGLAMENTO, ADICIONADA DEL . ORIGINAL:

RA Y - SEGUNDA COPLA: D‘L C.v.D, DEBIDAMENTE REGISTRADO

LAS. SUBSECUENTES EXFORTACIONES & QUE SE DESEEN REALT-
ZAR ‘Al AMPARQ DE ESTE. MISMO C.V.D., DEBERAN-EFECTUAR
SE POR LA MISMA ADUANA E IR ACOMPANADAS
MENTE. DEL ORIGINAL -DEL'C.V.D.-

INVARIABLE'




: PORYADOR
TIPO DIVISA". EPRESENTANTE LEGAL

|- 0€ ‘FACTURA
5

< NUMERO"
ICREERC NE:

VIILI0 ORIvVIa

P L 5300391

\.

111 REGISTRO DEL C.V.D."
(€574 H0)A PARA SER' VALIDA DEBERA CONTENER ELSELLO Y FIRMAS AUTORL-: |-
zmas DE'LAINSTITUCION; EDITO QUE REGISTRO €L C.V D :

.SELLO.Y.-FIRMAS Aummhﬁ'g

NBSERVACIONES .

¥8613p. Qqu_a;Aou 3)
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INSTRUCT{VO PARA_EL_ [ LENADO DEL
ROM|SO VENTA D V]ISAS

- Los D.\Tos De LAS cowrm s L
”LLENADOS POR EL EXPORTADGR O ) REPRESENTANTE LEGAL.u

EN CASO DE QUE EL EXPORTADOR DESCONOICA LGS DATOS
: REFERENTES A LAS COLUMNAS 2,3 ¥ 4, POR TRATARSE ‘DE
: EXPORTACIONES OCASIDNALESa CORRESPONDER‘ ALA [ uro--:

»'/DE 3 PRESENT RH T

Eu: EXPORTADOR 0 sy REPRESENTANTE LEGAL,
‘CAR'A LA AUTORIDAD . ADuANAL nue NO EFECYUARA MAS EX-
quRTAClones F‘OSTERIOKES AL AHPARO ‘DE “ESTE, C V.D.

E 5ggzdu DECLARAD& (COLUMNA u

CORREsPouDERA ALA Fm\ccmu ARANCELAR!A DE CONFORMI- ‘ !
" DAD CON LA TARIFA DEL- IMPUESTO GENERAL DE Exponmcmu.

SEI Y g]nm\ DEL VISTA ADLJANAL (CotumnA S} -

DEaERA ASENTARSE. EL ‘SELLO Y FIRMA 'DEL VISTA'  ADUANAL
COMG CONSTANCIA DE _QUE HA VERH-ICADO LOS DATO.; ANOTA-
DOS . POR EL EXPORTADOR EN ESTA uo.m, “EN'LOS TERMINOS
“DELAS’ DISPOSTCIONES VIGENTES, s s D
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YALOR F.0.B, (Cou.Mua 6)

SE ANOTARA INVARIABLEMENTE EL VALOR LIBRE A BORDO
(F.0.B.) DE LAS MERCANCIAS EXPORTADAS, QUE PODRA SER

1GUAL O DIFERENTE AL DE FACTURACION, SEGON LOS TERMI-
NOS DE ENTREGA.

. !am&w&rm {CoLumna-7)

STA 'COLUHNA SE ANOTAR‘ EL VALOR DE FACTURA DE 1A
HERCANCIA EXPORTADA‘ ",,nE CONFORﬁlDAD CDR Los TERH!NOS\

© = EL EXPORTADOR, AL REGISTRAR L C.V.D., PODRA SOLICL
.~ TAR, EN LA INSTITUCION DE CREDITO QUE .LO REGISTRE,
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yaLor F,0.B. (CoL.MnA 6)

- SE AuorAnA !NVARIABLEMENTE EL‘ VALOR: Llags /A BORDO"
” ME| ‘ ExPoRTAnAs, SQUE PonRA SER

!ALQLD.E_!.A_F.LCI.LA (CoLUMNA ' 7) "

(ENESTA COLUMNA SE ANOTARA. EL VALOR DE FACTURA DE ° LA:,' S

iERCANCIA EXPORTADA, . DE CONFORMIDAD CON LOS TERHINOS

, DE ENTREGA PACTADOS.(F.0.,B., C.I.F., 'C.F., F.AS., -

7 ETes ). S TRATANDOSE . DE’ EXPORTACIONES DE MERCANCIAS: QuE

' INCORPOREN ‘B1ENES ‘IMPORTADOS ‘TEMPORALMENTE,. :EN DICHA"
saenA "ASEN RSE\EL VALOR TOTALDE 'LAS"MERCAM

'nAcrON EHVHONEDA NACIONAL-.;A'

E|g g pg; ;xpgapgg (COLUHNA 9)

. EN ESYA COLUHNA EL. EXPORTADOR 0 su REPRESENTANTE LLE=

GAL: ASENTARA $U’ HOMBRE . € OMPLETO -¥.FIRMA, COMO CONSTAN

N ESTE cuADRO SE: EsrAnPARA EL sELLO- ¥ FIRMAS AurdGRai
FAS DE LA’ INSTITUCI6N DE CREDITO PRECISAMENTE EN'LA o

FECPA DE REG)STPO ‘DE- ESTE C.v.D.
RV, ON .
SE usenrAnAN LOS COMENTARIOS QUE RESULTEN PERTKNENTES
"DE LAS EXPORTACIONES: REAL(ZADIS.

. 'Noms-

=] EL ExPonTAnon, AL REGISTRAR EL C.V. D., PoDRA soLICL ol
: TAR. EN LA lNSTlTUCiON DE CREDITO. - oue Lo REGISTRE;"'i"':‘




. . S ' i 332

Miércolcs 7 do noviembre de 1984 DIARIO OFICIAL . Sy

TANTAS HOJUAS “B" COMO SEAN NECESARIAS PARA DESGLO-
SAR LAS EXPORTACIONES.

PARA SER VALIDAS DEBERAN CONTENER “SELLU Y FIRMAS A;z1
TORIZADAS DE, LA msnrucxﬁn pE anm-ro. v

AS-HOJASNO' UT!L!ZADAS BEBERAN ANEXARSE AL MOHENTO;‘

- ;| S : ( YOLlClTADAS ORL:
csmm.nsm-e ANTE (A" msnrucon DE CREDITO QUE REGIS
TRE EL C.V.D. SEAN INSUFICIENTES - PARA DESGLOSAR EL.

" - TOTAL'DE’ EXPORTACIONES; ~DEBERA REGISTRAR :'UN NUEVO

" C.V.Dy. - PARA LAS  EXPORTACIONES FALTANTES, EN VIRTUD

‘DE QUE EL: NﬂHERO DE. HDJAS ANDTADO EN EL CUADRD 1 DE
LA cmhuu NO PonnA 'SER’ MODIFICADO, " A
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I. ENCABEZADO

HOUA “C

r

RFC.

NOMBRE DE LA INSTITUCION DE CREDITD: i SUCURSAI.
NOMBRE - OEL EXPORTADOR .

RN|E“

c) Con dicraman del 1.M.C.E.

. TSUMA K. 2
® i svperiede quade saigude @ mgntangr umnu 3 efm e LT , L) 1
COMB' OGOV Lo e Bove s by : - 3
suma maemo2:f o b
7I: FORMALIZACION - PR '

_FIRMA ¥ NOMBRE DEL .EXPORTADOR O DE SU REPRESENTANTE LEGALJ




Miéreoles 7 de noviembre de 1384 DIARIO OFICIAL

‘334

n

JIZEEMLMSIQL&S_QQM

=7 INSTRUCTIVO PARA EL tLENADO DEL
L : DE_VENTA DE DIV

.‘o

(Es*ros uuos Dsasun SER LLENADOS POR EL Exvonunon).

RO PROGRI “r. PERA ‘

8 A NUMERAC 108~ DE - ESTA COLUMNA,, -EN SU CASE; DEBER‘ RE-'

- "LACTONARSE ~CON -EL -, NUMERO: PROGRES1VO :D A
S QUECORRE NDA-AL-ASENTADO :EN.LA: COLUMNA 1'DE

'EN ‘ESTA COLUMNA  SE-ANOTARA EL T1PO DE ‘DOCUMENTO -EXPE-
DIDO -A. NOMBRE .DEL -EXPORTADOR:  {PERMISOS -DE - IMPORTA=

ClﬁN, FACTURAS; COHPROBANTE ‘DE. VENTA DE DIVlSASo ETC).‘

: SE’ ASENTARA £L a £ nuesne (18 DOCUMENTO'

e msrnucxoues DE CREDITO uéklcmAs. eﬁ:.)'

Se ANOTARA EL mvom‘a QUE AMPARE EL DOCUMENTO CORRES-
PONDIENTE, .

-SE ASENTARA EL NOMBRE DE - LA ‘DIVISA QUE AMPARE EL DOCQ
MENTO . CORRESPONDIENTE, Y SOLO PODRAN UT1L1ZARSE HASTA:

"DOS DIVISAS DIFERENTES, . QUE DEBERAN SER-_LAS msm\s
GUE sE USARON EN LAS’ HOJAS 'tB".

A) Slu PRE;EN[&R DOQL}HEN!AC[ON S:OMPROBATOE]

“SE ANOTARA EN LAS COLUMNAS DE PORCENTAJE E lHPORTE
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LOS GASTOS ASOCIADOS, SEGON CORRESPONDAN'A. EXPORTA
CION O 1MPORTACION, SIEMPRE QUE. NO EXCEDAN DE LOS-
PORCENTAJES SENALADOS EN:LOS' INCISOS A} DE LOS AR-
TIcuLos:35. v 71 RESPECTIVAMENTE DE LAS DISPOSICIO-

.—NES COMPLEMENT ARLAS “DE “CONTROL: DE:CAMBIOS; TENIEN="

DO LAS: EXPORTADORES, LA OBLIGACION. DE CONSERVAR: A=

»Dlsvoséc‘ON DE LAS AUTORIDADES NURANTEUN PERIODO~

~DOCUMENTACIGN:COMPROBAT ORIA DE RICHO

SE'ANOTARA EL " PORCENTAJE 'E- IMPORTE DE. GASTOS ASO -

CIADQS SEGON SE_ TRATE DE EXPORTACION 0 IMPORTACION.
. CUANDO ‘ESTOS. SEAN SUPERIORES AL PORCENTAJE MAXIMO--""

AUTORIZADO PARA EL “INCISO A) ANTERIOR. Y NO EXCEDAN

DE:LOS  PORCENTAJES :SENALADOS EN 105 ‘ARTICULOS 34 v,
70 RESPECTIVAMENTE, -DE-LAS DISPOSICIONES:DE- REFE: = -
RENCIA, .DEBIENDO ANEXAR LA DDCUHENTACI%BRC?SPROBA-‘

IN

ORIA: DEL TOTAL DE GASTOS ASOCIADC

ERIOR> ;- OBL
€. CONSERVAR A DISPOSTCION- DELAS: AUTORIDA-

‘DES: DURANTE -UN-PERIODO “DE 5 _ARQS,.LA" DOCUFENTA

CION COMPROBATOR!A DE'DICHOS GASTOS.'

XPORTADOR, AL:REGISTRAREL'C

EL VD, PODRA"

‘SOLICITAR/EN LA-INSTITUCION DE CREDITO- -AUE: 7"

"LO'REGQISTRE, TANTAS HOJAS “C . COMOSEAN-NECE:
"'SARIAS PARA' DESGLOSAR LOS ANTICIPOS,. DEDUC =

. CIONES V MODIFICACIONES.

" - LAs _HOJAS NO UTIL1ZADAS, uesenAN ANEXARSE AL-
; mHENTG DE EFECTUAR LA LloulDAClON.
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ANEYD "B"

NOMAKE ¥ DOMICILIO DE LA INSTITUCION
[E CFEDITO QUE REGISTRO EL C.V.D,

!fédco. D.F., de da 19

cx:npra de divisaa al t(po c!a"
cambio wm:xelada en. una institucisn de cré:
reqlstzvo el

S0 Complementar: An!
. COMmMACATDS , & “Ust edes. que el dfa‘de toy ‘le’ hsms cntrprado divl. -
sas’ al tipo do cmbi.o cantmhxb dentro. deJ. pluw auvtorizado, a

' ".pncmsmll) e Venta de Divisas, cup(-, nﬂmm(:) wtamo- a amtnmacidn b 4 dd.(do -
»;los) aa!.(et) _anexamos - wph(a). N

520 8.8 E RV A C FFO N ES: it ';("ruwonz
T - a— ) cRvmro:

ITE -
. L CENMON . NAT
[ SR21 LS U
©"POr otra parte, COMMiCATOS A ustedes: qln eqoTtalors oS ha manifestado bajo
pracesta de decir verdad, que ‘el mamo. da ln divisas vendidas’ corTesponien a
A u.u;h- vanca. tud dentro’ del plazo mm

Mmyfmdeleq:cmc : B -
‘»dgqu:epresemante legal. T :

€.C.p. Exportator.
e (s) .
CRN=033.
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LAS_FERCAICIAS (OMERENDIDAT €N LAS FRACCIONES ARANCELARIAS E
LA JARJEA DEL IMPUZSIO GENCRAL NE EXPORTACIONES A GUE SE RK.-
EJERE ELARLICULD 26, SON LAS_SJGUIENTES: '

C EBACCIQR NOMENCLATURA
Tt 28.39.4.99 : Los DEMAS,

2B, 49.A,04 i ALEACIGN A BASE DE PLATA- PARA TRABA
I ~Jos BENTALES (AMALGAMAS) .

- ESPEJOS: DE: VIDRIO coN MARCO 0.SIN ";'
[ : ESPEJOS. 159

RICHO, HOJUELA, LE
g Do kL0 O HILADOS LEORO.
71.08.a00 - j,Sosne 'METALES: coruues.
71.08..98 - Los DEmAs.

S 214 10.A.01,' - ;‘_ CHAPADOS ‘EN ‘PLATING O DE- METALES -

DEL :GRUPO . DEL PLATINO, SOBRE META .-~
-LES COMUNES: O  METALES PRECIOSOS EN- -
BRUTO_ 0. SEMILABRA SO

S 71.12.A003 - “: FILIGRANA DE aLATA,'coNT ASTADA.‘ -

L73IZ0A04 y 'FxLIGRaNA DE PLATA. snu CONTRASTAR.
712,465 w :

73,320,000 0 ‘ALHA.;As ‘DE.PLATA AUN CON PARTE e~
o S OROLTY NOTESTEN CONTRASTADAS.

71.12.4.09 ALHAJAS u OBRAS DE- PLATINO. DE PALA

: - <. p10, DE ORO Y PLATLNO ‘0. .DE ORO Y PA

: . LADIO O DE ORO Y PLATA, AUN CUANDO-

LLEVEN PERLAS, PIEDRAS PRECIOSAS, -

SEMIPRECIOSAS, SINTETICAS O CUAL =
QUIER OTAA MATERIA.

r7]:‘.712.‘A'.’10?" P QTROS Anﬂcums CHAPADOS DE ono. '
7312.4,99. 7 0 olos DEMAS..

s L ABVANR e OBRAS O PIEZAS DE ORO.DE . 10 A 18
G T T e T TLATE S 5 - CONTRASTADAS ; "CUANDO- EL - T
SR Do e R0 PESQ DE GADA PIEZA . SEA INFERIOR- e
) ' ; O 1GUAL A 150:GRAMOS. :
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ERACCION HOMENCLATURA
71.13.4.02 " OBRAS DE ORO CON PERLAS, P1EDRAS

PRECIQSAS, SEMIPRECIOSAS O SINTE
TICAS, CUANDO EL PESO DE CADA .
E§EZA SEA INFERIOR O IGUAL A A 150

73.13.A.03 OBRAS DE ORO CON PERLAS. PIEDRAS

. PRECIOSAS, SEMIPRECIOSAS O SINTE

. Tlcas, CUANDO EL PESO DE CADA ~

. : PIEZA SEA_SUPERIOR A 150, SiN €X
c;oan DE 500 GramoOs.

PIEZAS DE VAJILEA. CUCHARAS, CU-
CHILLOS, O TENEDORES DE PLATA, =
* SIEMPRE QUE ESTEN CONTRASTADAS,~
AUN CUANDO TENGAN PARTES DE MIE~
RRO'0 Acano.

- 71,13.A.04

u»,,

054 ro SERVY

U OBRAS DE: PLATA cuur
AUN CUANDO LLEVEN ORO. EXCEPTO
L0 SENALADO EN FRACCION 71, 13.

?’71.i3}a;05

: X . “'
71.13,4.07 OBJETOS - PARA SERVICIOS DE MESA e
- ‘U OBRAS 'DE PLATA, SIN CONTRASTAR:

AUN cuanno LLEVEN 0RO,  EXCERT! :
0 SENALADD, ENLA'FRACCION: 71 L 3

OanAs DE . PLAT € VE

. ono Y PL&TIND. ne ORG VS rnuanxo-
DE. ORO V. PLATA, CON PERI ;

rxznnns Paecsosas, ssnwiec1osns,

sxnrst!cus O CUALOUTER . OTRE MATE

MIA; CUANDO EL -PESO_DE CADA PIE~

ZA-SEA ggafnxcang 150, SIN EXCE~.

TLIA08

73,1340 08B . I 3

AR ; TA 0. CHAPADOS : DE: pLATA "CON_PARTES
‘ -/DE ORQ O METALES COMUNES, CON D=

SIN PIEDRAS SEMIPRECIOSAS.

71,1399 . los pEMAs. an
CTLAA0L | OTRAS MANUFACTURAS DE METALES pa;‘.;.

€1050S° O DE CHAPADOS. DE METALES ~
PREC!OSDS; el .
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ERACCION NOMENCLATURA
71.13.A.02 OBRAS DE OROC CON PERLAS. PIEDRAS

PRECIOSAS, SEMIPRECIOSAS O SINTE
TICAS, CUANDO EL PESO DE CADA -
g,l‘EZA SEA INFERIOR O IGUAL A 150

S.

71.13.a.03 OBRAS DE ORO CON PERLAS, PIEDRAS

. "PRECIOSAS, SEMIPRECJOSAS. O SINTE
T TICAS, CUANDO EL:PESO DE:CADA '~
L . C. . .PIEZA SEA_SUPERIOR A. 150, SIN E& Sl
cm:a DE. 500 cnmos L : :

71.13.A.05 : -PIEZA DE "VAJILLAS .~ CUCHARAS, cu'
: : . ~CHILLOS O TENEDORES. DE: PLATA, ' —
‘SIN: CONTRASTAR, "AUN CUANDO TEN -
. ‘GAN “PARTES DE ‘HIERRO 0 ACERO.
71 1B.A06 © . OBJSETOS PARA SERVICIOS -DE MESA = =
BT o e 7 U-OBRAS DE ‘PLATA,-CONTRASTADAS,~ ",
“AUN. CUANDO LLEVEN. ORO,  EXCEPTO = . s
LDOSENALADO EN' LA FRACCION 71,13

OBRAS DE PLATINO, D Ni0.,: D
- -ORG Y PLATINO,: DE: ORO Y. PALADIO,
=7 0DE ORO:Y-PLATA, CON. PERLAS, © -
¢ . PJIEDRAS -PRECIOSAS, SEMIPRECIOSAS,
SINTETICAS O CUALDUTER.OTRA MA ~
CYERIA, CUANDO EL" "ESO DE . CADA =
. 2!‘1 2A : INFER!OR JGUAL A 15")

CPLABAL00 3 ‘u},nin:o,in SALADID, - DE

I RAS, PERTILLAS, MANIUAS, PLA
*CAS’;PARA "CERRADURAS" 'Y APAGADORES .
JABONERAS, TOALLEROS PORTAPAPELES
Y MENSULAS -DE COBRE, BRONCE, LA -
“TON U OTRAS LIGAS A BASE DE COBRE.
CON- PARTES DE ORO O PLATA. )

71.13,A.11 --OBJETOS DE GUARNICIONERIA DE PLA-
. © TA-O CHAPADOS DE PLATA CON PARTES
DE ORD O METALES COMUNES, CON.0 -

-SIN-PIEDRAS. SEMIPRECIOSAS . i

£-71.13.A.89 - LoS" DEMAS. ‘ »
“71.34,R.01° 7 oo OTRAS: MANUFACTURAS DE METALES #RE

Cl0SOS O DE CHAPADOS DE METALES. - .. -
Pnecwsos., pESE




Anexo 2

_ Forma a llenar para obtener el Certificado de Origen '




BAJO PROTESTA DE DECIR VERDAD Y-EN CUMPLIMIENTO A LO PREVISTO EN EL  ARTICULO 42 DE: LA LEY
 ADUANERA EN VIGOR, SOLICITO A ESA H. DIRECCION GENERAL LA INSCRIPCION AL REGISTRO NACIONAL DE IM- -
;. PORTADORES Y EXPORTADORES DE A SIGU NTE PERSONA FISICA ) MORAL (“) PARA LO CUAL PROPOR- - .
i CIONO LOS SIGUIENTES DATOS' S Sl R

| ACTIVIDAD PRINCIPAL

B VB PSR A e
‘ ZnTELEFDNO -
F )
5

- CEDULA DE ESTABLECIMIENTO
COMPROBANTE DE DOMICILIO

CUALGUIER CAMEIO A L0S REQUISITOS ANTERIORES DEBERA SER HOTIFICADO FOR ESCRITO
¥ OPORTUNAMENTE. i :

;. NOMBRZ, PUESTD Y FIRMA OEL BOLICITANTE




Anexo-3
a a llenar para darse de aita-en €l Registro Nacional de Impor-

dores

- Form

3 tadores. v Exporta




- NOTES (1982}

e
wi A

L Countries which occept Form A for the purposes of the i System of {esef). . i

Austrolio® R Norway European Ecanomic Communily: :
Austria Swaden Betgium Wrelond

Canoda Switzertand Denmark Ialy

Fintond United States of America - Frence Luzembourg™

Jopon . S < e o -~ - Faderal Republic of Gomwny -+ . = .Netherlonds

New 2eglond PRI} Greece R < 7, United Kingdom
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