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INTRODUCCION

El Comercio surgid desde la mis remota antiguedad y--
desde entonces, le hemos visto incrementarse en gran medida
hasta la época actual, en la que no se concibe el desarro--
llo de un pueblo sin un nivel apropiado de 1z actividad co-
mercial,

La importancia que la prfctica del Comercioc tiene pa-
ra los pafses que a el se dedican ha dado origen a un régi-
men tipico de negocios en el Comercio Internacional con pro
porciones muy grandes apoyadas en estructuras de cardcter -
financiero ¥ cn extensiones inimaginables del crédito.

De ahi la conveniencia de asentarlo sobre la base fir
me de una apropiada planificacién por parte de las autorida
des comerciales del pafs y sicmpre en interés para la colec
tividad nacional.

A través de los instrumentos de crédito que intervie-
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nen en las transacciones internacionales se busca proteger
los derechos del vendedor v, al mismo tiempo, del compra--
dor. Resultado de ello ha side que compradores y vendedo--
res negocian la compra y la venta de productos acudiendo -
al crédito que los Bancos les pueden conceder y que se So-
mete a diferentes formas para garantizarse el pago, es de-
cir, el cumplimiento efectivo de la obligacién.

En la gran mayorf{a de los casos, lo que se pretende-
con 1o0s mecanismes que aseguran el pago, es elevar el ren-
dimiento de las exportaciones con base en el cumplimiento-
exacto de las obligaciones que se generan, lo que dard por
resultado que cl Comercio Internacional se haga cada dfa -
m4s intenso y cada vez sca mis atractivo.

Es importante entender, por tanto, que importadores-
y exportadores deben tener a su disposicién las facilida--
des y la capacidad técnica conveniente para llenar los va-
cios de informacifn que existe sobre la materia, cualquie-
ra que sea el lugar del pafs en que se hallen.

En los capftulos que siguen se¢ propone delinear, esos
Medios de Pago. No se pretende haber cubierto el asunte en
sus aspectos més amplios, ni tampoco haber presentado su -
fondo legal completamente. A decir verdad, en consecuencia,
este trabajo no tiene mis propésito que el de ser posible-
mente Gtil, en cuanto a la divulgacién decl Sistema Interna
cional de Pagos, con la esperanza de que su lectura propor
cione una comprensién elemental y acaso produzca el deseo-
de un conocimiento mis profundo sobre los aspectos vitales
de esta firea de las relaciones internacionales.



CAPITULO I

ANTECEDENTES

Una industria incipiente, basada casi exlusivamente-
en la recoleccibn de productos naturales, y un Comercio ru
dimentario. que no conoce otras formas que el trueque, mar-
can los albores lejanos de lo que, luego de muchos sigles,
desemboca en el Comercio del mundo contemporéneo. De ah{ -
la importancia de analizar a grandes rasgos la evolucién -
de la actividad comercial, hasta la época actual, en que -
el Comercio sec desenvuelve dentro de normas juridicas rigu
rosas y precisas.

El Comercio siguié desarrolléndose a medida que los-
primeros medios de comunicacibén iban surgiendo y perfeccio
nindose, dando lugar a nuevas f6rmulas de intercambio, co-
mo la aparicién de la moneda, y posteriormente los medios-
de pago, los cuales fueron incrementindose una vez que las
circunstancias del progreso los hacian necesarios, hasta -
llegar a la sofistificacién que actualmente presentan en -
su amplia gama de posibilidades, modalidades, plazes y tér



mines.

Cuande 1a zona de influencia de los inter
cambios comerciales sobrepasé las fronterns na-
cionales, aparecid espontincamente, como una -
?egesidad natural, el comercio internacional -

13.

1,- PREHISTORIA

El Comercio es tan antiguo como la humanidad misma y

"nacié de una necesidad imperiosa del hombre. Conforme éste

perdid su aislamiento y sc unié en familias y tribus, cong

cio la vital necesidad de intercambiar objetos. Esto se ~-

comprende ficilmente teniende en cuenta que primeramente -

existieron tribus pastoriles, agrfcolas, némadas y sedenta
rias, entre otras.

En principio, el Comercio se hacia estric
tamente en forma de trueque; no existfan mone-~
das ni fronteras cntre las naciones {(2).

2. EDAD ANTIGUA

Mientras que en tiempos prehistéricos el Comercio se
apoyaba principalmente en la primitiva figura juridica del
trueque, los antiguos, por sy parte, venian desarrollando
una gran actividad comercial con otros paises. La civiliza
cibn fenicia, por cjemplo se asenté sobre la base del tra-
bajo de sus comerciantes y los puertos florecientes. Igual
puede decirse de los pueblos cretenses y cartagineses.

1 ENCICLOPEDIA JURIDICA OMEBA; Tomo I1II, Bibliogr&fica Ar-
gentina, Argentina, 1964, p. 321.

2 RICHARD D. HAYS, CRISTOPHER M. KORTH, MANUCHER ROUDIANI:
Comercio Internacional (Introduccién al Munde de la Em--
presa Multinacional) (Trad. del ingles por Florencio.Ro-
dil); 2a. ed., Prentice [iall International, Espafia, 1974, p.51,




El equilibrie del Imperio Romano favorecibé mucho los
intercambios comerciales y la creacién de las primeras ru-
tas ¥y mercados comerciales (3).

3, LEDAD MEDIA

La estabilidad de Europa, debido al Imperio romano,-
se vibé truncada por las sucesivas invasiones de las hordas
germénicas y Arabes, acaccidas entre los siglos V y IX, --
con lo que el comercio experimentd una gran marcha atrés -
motivada por la inestabilidad, que imped{a ¢l normal desa-
rrollo de las précticas comerciales (4).

Hasta finales del siglo IX e¢l Comercio se desarrollo
en forma local dentro de los reinos o condados, Los inter-
cambios se efectuaban principalmente por medio de la permu
ta, 1o que motivo un notable retroceso en el empleo de la-
moneda.

Un notable cambio tuvo lugar por ¢l asentamiento del
feudalismo y la accidn llevada a cabo por las cruzadas, al
quedar de nuevo abierto el Meditarréneo a la actividad co-
mercial, desarrolléndose una vez mls el trifico mar{timo-
entre los pueblos y volviendo a su antiguo esplendor los -
pucrtos. Surgicron grandes nlcleos cortesanos, aparecieron
de nuevo los cambistas y con clles la implantacién de la -
pequeia industria (5).

4. EDAD MODERNA,

La liberacién de Europa de la dominacibn musulmana a

3 Cfr. ANTONIO MARTINEZ CEREZO: La Compraventa en el Comer
cio Internacional (Principios Legales y Précticos); la.-
ed., Anaya, Espana, 1973, p. 23.

cfr. 1bid.

cfr. Ibid., p. 24.
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través de la Batalla Jde Lepanto, el descubrimiento de Amé-
rica y la circunvalacibn del Caboe de Buena Esperanza marca
ron un avance en la historia general del comercio.

Estos hechos hicieron surgir nuevos mercados, las --
ciudades se vieron ante productos desconocidos hasta enton
ces que venfan de lejanos pafses, as{ como una gran canti-
dad de oro y otros metales preciosos.

Sin embargo, afin cuando la pequefia industria artesa-
nal continuaba siendo la nota dominante, a partir de prin-
cipios del siglo XVI las organizaciones de naturaleza capi
talista comienzan a desarrollarse paralelamente.

Con la posterior caida del poder feudal y el estable
cimiento de las burgesias, el poder econémico-politico pa-
s6 de manos de una pequefia minorfa a las de una mayor ming
ria. El poder adquisitivo de los sefores feudales se pro--
yectd a los bolsillos de la burgesfa, dejando a gran parte
de la poblacién sumida en una manifiesta pobreza, tan con-
trarfa al florecimiento del Comercio (6).

Este estado de cosas sufrié una modificacién por dos
hechos trascendentales de la Historia Moderna, la Revolu--

cién Industrial y la Revolucién Francesa.

5. EDAD CONTEMPORANEA

Contrariamente a lo que se pensaba en un principio,-
que la mlquina reducirfa al hombre a la miseria, la Revolu
cién Industrial traje como principal consecuencia una ma--
yor produccién, nuevos puestos de trabajo y, por tanto, un

6 Cfr. Ibid.



aumento en el consumo.

A partir de estas fechas se operaron cambios funda--
mentales en los conceptos sociales, econbmicos y politicos.

Los medios de comunicacién y transporte servian de -
vinculos distribuidores de innumerables productos. Las fo-
tencias comenzaban a ver las ventajas de permutar su econo
mia agricola por la naciente cconomia industrial, la cual-
se vi6 favorecida con la aparicidén de sociedades mercanti-
les y la constante creacidén de instituciones de crédito y-
ahorro.

Con anterioridad a la primera guerra mundial se difji
culta notablemente el comerc¢io, debido al subsecuente co--
mienzo de las hostilidades bélicas que cierran puertas, --
complican las rutas maritimas y terrestres y enfrentan al-
mundo en dos grandes grupos antagdnicos.

Tras la guerrta ¥ vuelta a la normalidad, el comercio
sufrif de nuevo otro periodo de paralizacibn parcial duran-
te la crisis econdmica mundial de 1928 y afos siguientes.-
Una vez retornado el ritmo activo, se produce la segunda -
guerra mundial que vuelve a causar una interrupcién impor-
tante en ¢l normal desenvolvimiente de la actividad comer-
cial,

Estos graves momentos de declinacién del co
mercio internacional motivaron la aparicién de -
medidas de precaucibn y de defensa en los paises
que trataron de aislar su economfa nacional de -
los trastornos, las convulsiones y las conmocio-
nes universales. (7).

7 ENCICLOPEDIA JURIDICA OMEBA;Tomo 1I1, Bibliogréfica Argentina,
Argentina, 1964, p. 321.




Asi, a través de continuas evoluciones industriales,
sociales y econbmicas, fue extendiéndose el Comercio con -
el paso de los afios hasta llegar a su actual estado.

Pero ¢l Comercio Internacional en la actualidad es -
algo mucho mis complejo, con caracteres propios que nunca-
tuvo en siglos anteriores, en forma general puede decirse-
que el Comercio Internacional representa todas las transac
ciones comerciales que sec efectllan en el mundo, indiferen-
temente de que pafs las realice.

L1 Comercio Exterior es importante para to-
dos los pafises y vital para muchos de ellos (8).

La principal razbn de ser del Comercio Internacional
estd basada en el deseo de lograr un reparto mis equitati-
vo de los bienes que se producen de una forma tan desigual
y anacrénica en c¢l mundo. Del mismo modo que ocurre en el-
Comercio Interior o Nacional, el Comercio Imternacional --
persigue el mejor aprovechamiento de las ventajas deriva--
das de la especializacibn y divisibn del trabajo, con fron
teras mis amplias, pues, en lugar de scr a escala nacional,
lo es a escala mundial.

Del mismo modo que no es posible para los in
dividuos vivir aislados, sino que han de integrar-
se a la sociedad que los rodea, los pueblos nece
sitan de las naciones vecinas para paliar median
te ¢l comercio, las desigualdades de distribucién-
de los rccursos naturales en el mundo.

En los tiempos actuales, de fuerte tenden--
cia integracionista, no es concebible la existen
cia de un pafs dedicado sélo a la prictica del -

8 STANLEY D. METZGER: Derecho Internacional (Comercio y Fi
nanzas} 3a. ed., BibTiografica Argentina, Argentina, ---
1968, p. 41.




comercio interior. En mayor o menor escala, tendrd que
dedicarse al comercio exterior, comprando a -
sus vecinos los bienes de que carezcan y ven-
diendo a 1los mismos aquellos que excedan de -
sus necesidades (9)}.

La importancia que tiene el comercio ex-
terior para el desarrollo econbmico consiste-
en que permite el aprovechamiento miximo de -
los recursos productivos de un pais mediante-
la especializacibébn y la divisibn internacio--
nal del trabajo, dedicando dichos recursos a-
1la produccibn que le sca mis conveniente. Co-
mo es claro, mediante el intercambio un pais-
obtiene mercancias que otros paises estin en-
mejores condiciones de producir, o que aquel-
no podria producir,

Cada pafs aprovecha asi, no sblo sus pro
pios recursos productivos, sino también los -
de los otros pafses, a través del comercio ex
terior (10).

Naturalmente, la contribucibn del Comercio Interna--
cional es tan inmensa que pocos paises podrian llegar a --
ser autosuficientes, ni siocuiera haciendo el mayor esfuer-
z0.

Ninguna nacién vive en un vacio econémi-
co, sus industrias, su comercio, su tecnolo--
gia, su nivel de vida y todas las demés face-
tas de su economia estin relacionadas con las
economias de las naciones extranjeras por una
compleja red de comercio y finanzas (11).

9 A. MARTINEZ CEREZO: op. cit., p. 32.

10 ROMULO A, FERRERO: Conferencias ( Comercio y Pagos In--
ternacionales); la. ed., Grafica Panamericana, México,-
1963, p. 9.

11 ROLAND L. KRAMER, Y &' ARLIN, FRANKLIN R. ROOT: Comer--
cio Internacional (trad. del inglés por Francisco Ros--
tro), 2a. ed., Compafiia General de¢ Ediciones, México, -
1974, p. 1.
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De este modo, las economias contemporfneas van adqui
riendo su forma a través del Comercio Internacional, sin -
embargo, a diferencia del Comercio Nacional, el Internacio
nal tiene lugar entre cconomias que tienen sistemas moneta
rios diferentes, lo cual da origen a obstdculos que limi--
tan el desarrollo del Comercio Internacional.

Los gbstéculos que se oponen al desarrollo
del comercio internacional puedcn agruparse de -
la siguiente forma:

- Las barreras comerciales y administrativas.
- Las restricciones a los pagos.

Las primeras estin constituidas, mids que -
por el obsticulo tradicional de los aranceles, -
por otro tipo de dificultades como las restriccio
nes cuantitativas a los contingentes de importa-
cibn, las licencias, la exigencia de depdsitos -
previos, los subsidios ectc.

Las segundas son la inconvertibilidad de -
las monedas, los controles de cambio, los tipos-
de cambios mfiltiples o diferenciales, los conve-
nios de compensacién v otras medidas anfilogas --
(12).

Hoy en dia los Pagos Internacionales tiemen una inci
dencia directa sobre el Comercio lnternacional, porque, cg
mo sefialé anteriormente, para que &ste pueda llevar en for
ma debida sus fines, esto es, para que pueda haber una di-
visidn internacional del trabajo que permita a cada pafs--
aprovechar al mixime los recursos mds favorables de que --
disponga y, al mismo tiempo, las ventajas que ofrecen los-
demés pafses por medio del intercambio de mercancia, es ne
cesario que se pueda establecer una comparacibén legitima,-
vAlida entre costos y precios de cada pais con los demés.-
Tal cosa sblo puede hacerse si existe un sistema de pagos-

12 R. A. FERRERO: op. cit.,, p. 9.
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que permita llevar a cabo csa comparacién, es decir, si --
los pagos son efecctuados en monedas cuyo valor externo co-
rresponde al interno y, ademis si hay libertad para reali-
zarlos. De no ser as{, el Comercio Internacional queda des
naturalizado, restringido, y muy disminufdas las ventajas-
que pucdan obtenerse de é1.

Por lo tanto, los problemas de los pagos revisten --
una considerable importancia para las transacciones inter-
nacionales, porque como es natural, de aqui se derivan si-
tuaciones legales muy serias para adecuar los negocios de-
géste comercio a las formas prescritas por ¢l Derecho a las
cuales tienen que sujetarse inevitablemente los individuos
o las corporaciones de unos paises, con los individuos y -
corporaciones de otros, e¢n cuyo caso, hay que determinar -
la validez y contenido juridico de los actos respectivos.



CAPITULO 11

EL PAGO

Una vez que se conoce la forma como evalucionb el --
primitivo Comercio de los pueblos en 1a antiguedad, al ex-
traordinario Comercio de la actualidad y la relacién del -
Pago con éste, es necesario para una mejor comprensién del
presente trabajo, el tener un conocimiento claro del con--
cepto del Pago, junto con sus aspectos mis importantes, lo
cual nos facilitar4 entender la nocibn juridica exacta de-
lo que es, ademfis de que nos ayudari a precisar, que el --
fin u objetivo que pretende cada Sistema o Medio de Pago -
que se utilice cn el Comercie Internacional es el cumpli--
miento efectivo de la obligacibn que contrae el comprador-
con el vendedor y viceversa.

De acuerdo con ésto, sc expondrén enseguida algunas-
definiciones del concepto de Pago.

1. CONCEPTOS DEL PAGO.

Pago: Cumplimiento de la prestacién que -



constituye el objeto de la obligacibn, ya sea
éstaéunn obligacién de hacer o una obligacibn-
de dér.

Constituye una forma tipica de extinguir
las oblipaciones (13).

El pago es un acto jurfdico consensual,-
consistentc en el cumplimiento de una obliga--
cién de dar, de hacer o de no hacer, que se --
ejecuta con 1a intencién de extinguir una deu-
da preexistente (14).

Pago o cumplimiento es la entrega de la-
cosa o cantidad debida, o la prestacidn del --
servicio que sc hubiere prometido,

También podemos decit que pago es la eje
cucidn efectiva de la obligacién (15).

Se eatiende por €1, la cntrega de una su
ma de dinero, ¥ si bien es cierto que en lo ju
ridico esa es una forma del pago, lo es tam--~
bién que resulte equivocado identificarlo siem
pre con la entrega de una suma de dinero. Toda
entrega de una suma de dinero para cubrir una-
obligacibn que tiene por objcto entregar ese -
bien, es pago; pero no todo pago consiste en -
entregar una suma de dinero (16).

La obligacién se paga cumpliéndola, y --
por lo mismo si el objeto de la obligacién es-
dar una cosa, se pagari dando 1a cosa; si es -
el objeto una prestacibén de hacer, se paga ha-
ciendo, y por Gltimo, si ¢l objeto es de no ha
cer, se cumple no haciendo (17).

MANUEL OSSORIQ: Diccionario de Ciencias Jurfdicas,Poli-
ticas y Sociales; la. ed., Heliasta, México, 1978, p. -
533,

RAFAEL ROJINA VILLEGAS: Derecho Civil Mexicano; Tomo V,
Vol@men 11, 3a. ed., Porria, M&xico, 1976, p. 213.
MANUEL BORJA SORIANO: Teoria General de las Obligacio--
nes; Tomo 11, 7a. ed., Porrha, México, 1974, p. 47.
ERNESTO GUTIERREZ Y GONZALEZ: Derecho de las Obligacio-
nes; 5a. ed., Cajica, Puebla, 1979, p. 654.

1bid.

it
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El pago es un modo de extincibn de las -
obligaciones, articulo 724 del Cédigo Civil Ar
gentino. Pagar es cumplir con la obligacibn -~
contraida: "el pago es el cumplimiento de la -
prestacién que hace el objeto de la obligacién,
ya se trate de una obligacibén de hacer, ya de-
una obligacién de dar", define el articulo 725
del mismo ordenamiento,

De la combinacibn de ambos artfculos re-
sulta que el pago es un modo de extincién, y -
al mismo tiempo, una forma de ejecucién de las
obligaciones, La extincifn es por cumplimiento
que se diferencia de cualquier otra forma de -
extincidén, segiin ia doctrina moderna expuesta-
por Ripert y Boulanger (18).

El pago tiene una acepcibn amplia que --
consiste en conceptuarlo como el cumplimiento-
de una obligacién, cualquiera que sea su espe-
cie, y una acepcidn restringida, que consiste-
en el cumplimiento de obligaciones de dar su--
mas de dinero.

Busso habla de una tercera acepcién, en-
el sentido de que el pago abarcarfa cualquier-
caso de extincibén de obligaciones, sea cual --
fuere el modo: compensacidn, novacibn, etc. --
(19).

En toda obligacién contractual esté pen-
diente un derecho decl acreedor a obtener ade--
cuadas satisfacciones a su interés, dice Busso,
y sigue: el pago al operar esa satisfaccién, -
restablece el equilibrio y realiza 1la justicia
conmutativa, que es base de los contratos (20).

Dice Giorgiani: "en el pago actha el de-
recho del acreedor, y al mismo tiempo actfa la
obligacién del deudor; es decir, que realiza -
simulténecamentc los dos términos de la relacibn
por medio de una actividad del deudor dirigida
a la exacta prestacién del bien debido'. "E1 -

18 ENCICLOPEDIA JURIDICA OMEBA; Tomo XXI, BibliogrﬁfiCa Ar
gentina, Argentina, 1964, p. 367.

19 Ibid.

20 Ibid.
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vinculo creditorio cumple sustancialmente un -
particular modo de cooperacién entre las par--
tes, mediante hechos de transferencia y trasla
¢ibn de valores. E1 pago o en general el cum-~
plimiento,concreta esa transferencia™, Conti--
nuz Busso (21}.

Conforme s lo que se expuso, se¢ llegb al conocimien-
to que, el pago extingue la obligacibn, peroc ello no quic-
re decir que la extincidén sea el efecto de la obligacién,-
esa extincibén es consecuencia del pago, pero no la conse--
ctiencia de la obligacién (22).

El pago es también un modo de extincibn -
de la obligacién, ¥ bajo este titule la conside
ra el Cbdigo de 1884,

La extincién de la obligacibn no es sino-
efecto del pago seglin el Cédigo de 1928 (23).

Considero por mi parte que el pago, resulta ser asi-
el cumplimiento efectivo de la obligacidn, mediante la eje
cucién de la prestacibn debida, es decir, realizar o cum--
plir con lo convenido, quedando la extincibn como una con-
secuencia del cumplimiento.

2. TEORIAS ACERCA DEL PAGO.

De acuerdo a lo anotado, sc ha dado lugar a que se -
elaboren diversas teorias, acerca de la Naturaleza Juridi-
ca del Pago, la Doctrina ha discutido extensamente al res-
pecto, Yy asi nos encontramos con lo siguiente:

M

2.1, El Page Como Acte Debido.

Carnelluti, sostiene que el pago es un acto debido.

m

. GUTIERREZ Y GONZALEZ: OP'dgit" p. 655.

ROJINA VILLEGAS: op. cit., P.
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El pago no es un acto juridico, porque -
el deudor que cumple la prestacibn que consti-
tuye el objeto de la obligacién, carece de 1i-
bertad juridica, tanto que si sc abstienc de -
pagar s¢ expone a una cjecuciédn forzada y sub-
sidiariamente al pago de dafios e intereses {24).

2.2. El Pago Como Hecho Juridico.

Para Enneccerus, Von Thur, Barassi, Giorgiani, Giu--
siana, el pago es un Hecho Jurfdico, asi s¢ expresan al de
cir que la actividad solutaria del dcudor es un simple he-
cho juridico, puesto que lo esencial no es la voluntad ju-
rfdica del deudor, sino la conducta objetiva dc éste y su-
adecuacién a los términos de la obligacibn; el pago es la-
realizacibén de la orden contenida cn la norma, o sea la --
vealizacibén del contenido de la obligacibn (23).

2.3. E1 Pago como Contrato o como Acto Juridico Unilate--
ral o bien en ambos caractéres, segun las condicjo--
nes en gue se reilice.

En nuestro concepto, no es de 1a esencia
del pago el constitufr un contrato, pues puede
existir sin el consentimiento del acreedor, de
tal manera que se vea obligado a recibirlo, --
bien del deudor o de un tercero, cuando se reu
nan todos los requisitos de exactitud, en cuan
to al tiempo, modo, lugar ¥y sustancia (26).

AGn cuando frecuentementc en el pago intervienen el-
acreedor v el deudor, y normalmente esto implica un acuer-
do, es decir se presentan las caracteristicas de un acto -
juridico bilateral, porque de cierto modo existe un concur

24 1bid., p. 216.

25 Cfr. ENCICLOPEDIA JURIDICA DMEBA: Tomo XXI, Bibliogré--
fica Argentina, Argentina, 1964, p. 368.

26 R. ROJINA VILLEGAS: op. cit., p. 215.
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50 de voluntades, 1o que en este caso, en nuestro Derecho-
se denomina Convenio segfin lo dispone el artfculo 1792 y -
1793 del Cédigo Civil vigente, podemos advertir, sin embar
20, que cl pago puede existir sin que necesariamente parti
cipen esos sujetos, bastando que haya un acreedor que reci
ba el pago por si, o un tercero legalmente facultado para-
recibir el pago, y un deudor que a su vez podrf ser &1 mis
mo, o un tercero que ceste juridicamente interesado en pa--
gar o carezca de dicho interés, pero obre con consentimien
to expreso o ticito del deudor, o bien lo ignore éste, o -
lo haga contra su voluntad, como lo veremos més adclante.

El Cédigo Civil vigente, estudia el Pago como efecto
del cumplimiento de las obligaciones, y asf dedica el Titu
lo Cuarto en su Parte Primera, al Efecto de las Obligacio-
nes, I1.- Efectos de las obligaciones entre las partes.-Cum
plimiente de las obligaciones, y en su Capftulo I, hace re
ferencia al Pago.

El Pago de acuerdo con el concepto que la misma Ley-
da en su articulo 2062 es:

Pago o cumplimiento es la entrega de la -
cosa o cantidad debida, o la prestacibn del ser
vicio que sc hubiere prometido {27).

Ahora bien, para un mejor entendimiento de éste efeg
to de la obligacibn, es importante estudiar los requisitos
del Pageo.

3. REQUISITAS DEL PAGO.

El Pago encuentra su caracterizacién en los siguien-

77 Art. 2062 del Cbdigo Civil para el Pistrito Federal en-
Materia Com@in ¥ para toda la Rephblica en Materia Fede-
ral; Libreria Teocalli, México, 18986, p. 211.
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tes elementos:
Elementos Escnciales del Pago.
3.2. Elementos de Validez del Pago.

3.3. Elementos Especificos del Pago.

3.1, Elementos Esenciales.

Son elementos esenciales del Pago, la manifestacibn-
de voluntad de quien lo hace y cl objeto fisica y jurfdica
mente posible de la prestacibn que se paga.

En cuanto a la primera, sefialamos que no es necesa--
ria la existencia de dos voluntades, para que se lleve a -
cabo el pago.

Por 1o que se refierc al objeto fisica y jurfdicamen
te posible, el C6digo Civil establece en sus articulos ---
1824 a 1828 que la prestacibn de cosa o de hechos habri de
ajustarse a4 los requisitos de posibilidad natural y legal.

Para que la cosa exista en la naturaleza, sea deter-
minada o determinable en cuanto a su especiec y esté en el-
comercio; asi como también la prestaciém o la abstencibn,-
deben ser compatibles con la ley natural y 1la norma de de-
recho que los rige necesariamente, de lo contrario habria-
una imposibilidad fisica o juridica para el cumplimiento.-
Ademis 1a accibn o la omisidén deben ser licitas, es decir -
no deben ser contrarias a las leyes de orden pfiblico o a -
las buenas costumbres (28).

3.2. Elementos de Validez.

Son elementos de validez del pago, la capacidad de -
28 Cfr. R. ROJINA VILLECGAS: op. cit., p. 216.
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las partes, 1la ausencia de vicios en la voluntad de las --
mismas y la licitud de la prestacién o de la abstencidén --

que se realice.

Al hablar de capacidad como elemento de validez del-
pago, se¢ refiere a que tanto el que paga como el que reci-
be deben tener capacidad de ejercicio en general, es decir
tener aptitud juridica para hacer valer los derechos que -
se tengan, y para asumir deberes juridicos. Pero ademds el
deudor deberd de tener capacidad especial para enajenar o-
disponer de la cosa, ya sea por ser propia, o por estar au
torizado por la ley o por el duefio para efectuar el pago.

En el caso de la ausencia de vicios de la voluntad ¥y
la licitud en 1a prestacién o la abstencién que se realice
se debe uno remitir a los articulos 1812 a 1823 para los -
vicios del consentimiente y 1831 para la licitud de la pres
tacién o abstencién.

Si el pago ¢s un acto jurfidico, el articulo 1857 dis
pone que le serin aplicables las disposiciones legales re-
lativas a los contratos, a todos los convenios y otros ac-
tos juridicos, as{ como las disposiciones especificas con-
tenidas en los articulos 2011 a 2028 que se refieren a las
obligaciones de dar, hacer y no hacer y los articulos 2062
a 2103 que tratan del pago o cumplimiento de las mismas.

De acuerdo a los elementos de validez de los contra-
tos y actos juridicos en general, que regulan los articu--
los 1795 Fraccibn IV, 1796, 1832, 1834, 2228, 2231 y 2232-
del Cédigo Civil, cabe mencionar, que el pago es un acto -
jurfdico consensual para cuya validez no se requiere la ob
servancia de determinadas formalidades.

Al tratar de los requisitos del pago hare
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mos ver que éste implica un acto juridico con-
sensual, toda vez que la manifestacién de la -
voluntad que encierra el acto de cumplimiento-
efectivo de 1la deudua, no necesita revestirse -
de una formalidad determinada para su valide:z,
bastando el hecho mismo de rcalizar la presta-
cibén o la abstencién en las obligaciones de --
dar, de hacer, o de no hacer o el sufrir la in
terferencia legitima del acreedor en 1a perso-
na o conducta del deudor, en las obligaciones-
de tolerar, para que cl pago tenga plena vali-
dez juridica (29).

5.3. Elementos Especificos.

Son elementos cspecificos del pago, la existencia de
una deuda, ¢l animus solvendi, la intervencidn de un sol--
vens y la existencia de un accipiens.

La existencia de una deuda cs un principio que se --
desprende de la misma definicién del pago contenida en el-
art{culo 2062 del Cédigo Civil, al que ya hicimos referen-
cia,

En cl caso del scgundo elemento especifico del pago,
la manifestacién de voluntad, ésta debe estar animada de -
la intencidén de extinguir la deuda, siendo esto esencial,-
como en todo acto juridico.

Por filtimo, se dijo que el pago puede ser ejccutado-
por el deudor o por un tercero, de aqui{ la necesidad de em
plear el término genéricoe selvens para designar a todos --
los sujetos que jurfidicamentc pueden hacer un pago, pudién
dose decir lo mismo al hablar del accipiens, o acreedor.

4. PRINCIPIOS DEL PAGO.

357 ibid,. p. 213.



4,1. Principio de Exactitud en la Sustancia.

Por lo que se refiere a este principio, podemos de--
cir que se debe pagar el objeto mismo de la obligacibn, ya
que el acreedor no puede verse obligado a recibir cosa di-
versa de aquella a la que tiene derecho.

El pago debe tener por objeto la.cosa mis
ma que era el objeto de la obligacibén (30).

Sin embargo, el principio general, que debe pagarse-
el objeto debido, tiene algunas excepciones.

Cuando la cosa se determina individualmen
te, no existe problema; pero cuando se designa-
en forma genérica, fijando simplemente su canti
dad y la especie a que pertenezca, el derecho -
tiene que resolver esta cuestidn de la exacti--
tud en 1la sustancia en una forma de equidad, --
considerando que debe entregarse una cosa de me
diana calidad (31).

Los artfculos gque regulan la exactitud en la sustan-
cia son el 2012, 2013 y 2389 de nuestro Cldigo Civil.

Cabe mencionar que este principio no s6lo se refiere
a las cosas, sino también a los hechos, resultando por - -
ello, que si la obligacibn es de hacer, o de no hacer, el-
acreedor no puede ser obligado a recibir en pago otro hecho
que no sea el de la obligacibn.

También, hablando del principio de exactitud en la -
sustancia, en cuanto a las obligaciones de dinero, se per-
mite que no se entregue al acreedor la misma especie conve
nida, sino la cantidad de moneda corriente con su valor no

20 M. BORJA SORIANO: op. cit., p. 48.
31 R. ROJINA VILLEGAS: op. cit., p. 231,
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minal, ya que anteriormente toda obligacibn en dinero se -
cumplia, para respetarse este principio entregando la mis-
ma especie, esto viene a suceder desde el momento en que -
se deroga 1a Ley Monetaria de 190S5.

Para los casos del pago en moneda extranjera, Borja-
Soriano se remite al artfculo 8 de la Ley Monetaria del 25
de julio de 1931, en la que se dispone que:

La moneda extranjera no tendri curso le-
gal en la Repiiblica, salvo los casos en que la
Ley expresamente determine otra cosa. Las obli
gaciones de pago en moneda extranjera contraf-
das dentro o fuera de la RepGblica para ser --
cumplidas en ésta, se solventaran entregando -
el equivalente en moneda nacional al tipo de -
cambio que rija en el lugar y fecha en que se-
haga el pago (32).

Debemos aclarar, que afin cuando la moneda extranjera
no tiene curso legal en la Repfiblica, se permite contraer-
obligaciones en tal especie, déndonos cuenta de ésto, a --
través de la lectura del articulo citado, sin embargo en -
el momento de pagar o cumplir, el precepto ordena que el -
pago se haga entregando el equivalente en moneda nacional.

4.2. Principio de Exactitud en el Lugar.

La exactitud en cuanto al lugar, signifi-
ca cumplir la obligacibn en el sitio fijado en-
un acto jurfdico o en un contrato, o a falta de
estipulacibén, en la forma en que determine el -
Cédigo Civil (33).

La regla general es que el pago debe hacerse precisa
mente en el domicilio del deudor, as{ 1o establece el ar--

32 M. BORJA SORIANO: op. cit., p. 66.
33 R. ROJINA VILLEGAS: op. cit., p. 228.



ticulo 2082:

Por regla general el pago debe hacerse en el
domicilio del deudor, salvo que las partes convi--
nieren otra ¢osa, 0 que lo contrario se desprenda-
de las circunstancias, de la naturaleza de la obli
gacibébn o de la Ley (34). -

Esta regla general admite algunas excepciones, cuando
las partes expresamente determinan en que lugar se haré el
cumplimiento de la prestacibn, &sta deberi cumplirse enton
ces en el lugar seialado, pero si no lo determinan, y se -
tratara de hacer un pago que consiste en la entrega de una
cosa inmueble, se deberd pagar en el lugar de ubicacién de
la cosa, el articule 1083 dispone al respecto:

Si el razo consiste en la tradici6n de un -
inmueble o en prestaciones relativas al inmueble,
deberi hacerse en el lugar en donde Este se en---
cuentre (35,

Afin en los cascs de entrega de inmuebles, las partes
pueden fijar lugar diverso, pues la tradicién que del in--
mueble se haga, no es necesario que sea real, sino que pue
de ser juridica ¢ virtual, &sto en los términos del articu
1o 2284,

La entrega puede ser real, juridica o vir--
tual. La entrega real consiste en la entrega matge
rial de la cosa vendida, o en la entrega del titu
lo si se trata de un derecho.

Hay entrega juridica cuando, afin sin estar-
entregada materiaimente la cosa, la ley le consi-
dera recibida por el comprador.

Desde el momento que el comprador acepte --
que la cosa vendida quede a su disposicibn, se --

33 Art. 2082 del C6digo Civil; p. 215,
33 Art, 2083 Ibid., p. 213,



tendrd por virtualmente recibido de ella, y el
vendedor que la conserve en su poder sblo ten-
dri los derechos y obligacicnes de un deposita
rie (36).

Tratindose de cosa mucbles, son tres los lugares en-
los que podrd cumplirse con la obligacién; el domicilio del
deudor; la ubicacién de 1a cosa y el lugar de celebracién-
del contrato, pero si no se determina, ésta se cumplirg --
por regla general en el domicilio del deudor.

Por iltimo si se trata de pagar una suma de dinero -
come precic de una cosa que se recibib, salvo pacto en con
trario, se debe pagar en el lugar en que se hizo la trans-
misibn de 1a cosa.

Si el pago consistiere en una suma de dji
nero como precio de aglguna cosa enajenada por -
el acreedor, deberf ser hecho en el lugar en --
que se entregd la cosa, salvo que se designe --
otro lugar (37).

4.3. Principio de Exactitud en el Tiempo.

Este principio significa, que la obligacibn deberd -
cumplirse en el plazo convenido, o a falta de plazo, el --
que establece el Cbédigo, es decir que en el tiempo de ha--
cerse el pago se deberé distinguir si se establecié plazo-
para el pago, o si no se otorgd plazo.

En el supuesto de que se hubiere otorgado plazo, y -
¢l objeto de la obligacibén es de dar o hacer, el tiempo de
pago es la fecha que se sefiald en el contrato, en el caso-
de que se pasara de ese término para hacerse el pago, se -
cometerd un hecho ilicito,

36 Art. 2284 lbid., p. 230.
37 Art. 2084 Ibid., p. 213.



Conviene anotar que el deudor podr4 hacer anticipada
mente el pago y el acreedor no puede rehusarse a que se --
lleve a cabo el cumplimiento de la obligacién. Al llegar -
el momento del pago, s5i el deudor procede a hacerlo, debe-
recibir el documento justificative de que cumplif com su -
obligacibn, y si el acreedor se niega a dirselo, el deudor
puede negarse a verificar el pago.

Respecto de la obligacibn en la que no se hubiere da
do un plazo para el pago, si su objeto es de dar, el acreg
dor no puede exigir el pago al deudor, sino después de los
treinta dfas siguientes 3 la interpelacibn que se haga, es
decir que el deudor no esta obligado a hacerlo, sino que -
debe esperar a que se le notifique en los términos de la -
ley, y sblo despubs de treinta dias surgiré el momento del
pago, seglin disposicién del articulo 2080 en su primer pa-
rrafo.

Si la obligacibn es de hacer y no hay plazo, el mo--
mento de hacer el pago, serf cuando lo exija el acreedor -
siempre y cuando hubiere transcurrido un plazo razonable -
para que se haga, éste tipo de obligacién lo determina el-
mismo articulo en su segundo pérrafo.

Si no se ha fijado el tiempo en que deba-
hacerse el pago y se trata de obligaciones de--
dar, no podré el acreedor exigirlo sino después
de los treinta dfas siguientes a la interpela--
cibén que se haga, ya judicialmente, ya en lo ex
trajudicial, ante un notario o ante dos testi--
gos.,

Tratindose de oblipaciones de hacer, el -
pago debe efectuarse cuando lo exija el acree--
dor, siempre que haya transcurrido el tiempo ne
cesario para el cumplimiento de la obligacién.

38 Art. 2080 Ibid., p. 212,
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4.4, Principio de Exactitud ean el Modo

La exactitud en el modo representa, precisamente, ~-
que afin cuando la prestacién sea d¢ivisible por su naturale
za, el acreedor no estaré obligado a recibir pagos parcia-
les.

Conforme el artficulo 2078, el pago debe ser completo,
y s6lo puede ser parcial por convenio o por disposicibén de
la ley.

Los motivos de l1a indivisibilidad del pago represen-
ta la conveniencia de recibirlo de una sola vez y no frac-
cionado, lo que viene a ser de mayor utilidad.

Pothier daba como raz26n de ser de la indi
visibilidad, que uno tiene interés en recibir-
a la vez una gruesa suma con la cual hace sus-
negocios, més bien que varias sumas pequefias -
en diferentes tiempos, cuyoc empleo es diffcil-
v que se gastan imperceptiblemente a medida --
que se les recibe. Por otra parte, el contrato
no ha dado al acreedor un derecho parcial y --
fragmentado, sino un crédite Gnico, en la eje-
cucién total del cual debe poder contar (39).

4.5. Principio de Imputacifén en los Pagos

Cuando un deudor tiene respecto de un sflo acreedor-
varias deudas, se debe determinar la deuda que deberé con-
siderarse extinguida de preferencia a las otras.

Conforme el artfcule 2082, le corresponde al deudor-
la facultad juridica de aclarar a su acreedor a cual deuda
se aplica el pago.

39 M, BORJA SORIANO: op. cit., p. 49.
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Es evidente, que si entre las deudas existen algunas
ya vencidas, el acreedor fundadamente puede oponerse por -
tener un interés legitimo, pero si no existen deudas exigi
bles, el pago deberd imputarse primeramente a las vencidas,

El derccho del deudor para clegir la deu
da o deudas que habrén de solventarse, sélo -~
existe tratfindose de obligaciones exigibles --
(40).

El deudor no puede determinar que el pago se aplique
a una deuda de mayor valor que lo que entrega, puesto que-
no se puede obligar al acreedor a recibir un pago parcial.

A falta de la declaracién del deudor acerca de a --
cual deuda deberd imputarse el pago, el articulo 2093 del-
Cédigo Civil determina:

Si el deudor no hiciere la referjida de--
claracibn, se entenderd hecho el pago por cuen
ta de la deuda que le fuere m&s onerosa entre-
las vencidas. En iiualdad de circunstancias, -
se aplicard a la mis antigua; y siendo todas -
de 1a misma fecha, se distribuiré entre todas-
a prorrata (41).

A través dec esta norma, cuando se esta--
blece el pago a prorrata, se le impone al acree
dor entonces s{, por ministerio de ley, el --
que reciba un pago parcial (42).

Si ¢l pago se hace a cuenta de cantidades que causen
intereses, lo entregado sc¢ aplica, desde luego, al pago de
los intereses, ¥ nunca puede hacerse primero al pago del-
capital, seg(n cl artfculo 2094.

40 R. ROJINA VILLEGAS: op. cit., p. 221,
41 Art. 2093 €. C., p. 213. ]
42 E. GUTIERREZ Y GONZALEZ: op. cit., p. 662.
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Las cantidades pagadas a cuenta de deudas
con intereses, no se imputarin al capital mien-
tras hubiere intereses vencidos y no pagados, -
salvo convenio en contrario (43).

5. PERSONAS QUE PUEDEN PAGAR

De acuerdo con los articulos 2065 a 2068 del Cbédigo-
Civil vigente, el pago puede ser hecho por las siguientes-
personas:

1.- Por el mismo deudor o sus representantes. En és-
te caso se aplicarén las reglas del Mandato, consignadas -
en los articulos 2577 y 2578,

2.- Por cualquiera que tenga interés jurf{dico en el-
cumplimiento de la obligacién. Si el pago se ejecutara con
forme éste supuesto, se operari entonces, una Subrogacién-
Legal en los términos del articulo 2058,

En un principio, se anoté que el pago da por resulta
do final la extincién de la obligacién, ya sea que la cum-
pla el propio deudor, o un tercero interesado o no.

Hay sin embargo ocasiones en que el pago hecho por -
un tercero o con dinero de éste, no produce ese efecto de-
extinguir la obligacibén, o cuando menos no lo produce con-
esa fuerza, pues si bien con relacién al acreedor la rela-
cién jurfdica se extingue, el deudor no queda liberado si-
no que, se liga por disposiciones de 1a ley, con el terce-
ro, el cual puede reclamarle el cumplimiento de la misma -
obligacién.

Se dice que en estos casos hay subrogacién, y ésta -

43 Art. 2094 del C.C., p. 213.
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debe entenderse como una forma de transmitir Ja obligacién
una substitucién admitida o establecida por la ley en el de
recho de un acreedor, por un tercero que paga la deuda, o-
presta al deudor fondos para pagarla, permaneciendo idénti
ca e invariable la relacidn obligatoria (44).

3.- Por un tercerc no interesado en el pago mismo -~
que obre con consentimiento expreso o presunto del deudor,
En éste caso se observarfn las disposiciones relativas al-
mandato.

4.- Por un tercero ignorindolo el deudor., El artfcu-
1o 2070 establece que éste tercero sbélo tendrd derecho a -~
reciamar la cantidad que hubiere pagado al acreedor, si és
te consintié en recibir menor suma de la debida.

5.- Por un tercero contra la voluntad del deudor. Si
el pago se efectfia, el que lo hizo sélo tendrf derecho a -
recobrar aquello en lo que fue Gtil #ste.

Desde luego, que si hubo pacto expreso que s6lo el -
deudor debe cumplir, no se podré hacer el pago, o bien en-
aquellos casos en los que se trata de obligaciomes persona
1{simas, esto es, que deban ser cumplidas en especial y de
manera exclusiva por el deudor.

6. A QUIEN DEBE HACERSE EL PAGO

Lo normal es que el pago debe hacerse al mismo acreg
dor ¢ a su representante legitimo, asi lo autoriza el ar--
ticulo 2073 al decir:

El pago dcbe hacerse al mismo acreedar o

44 Cfr. E. GUTIERREZ Y GONZALEZ: op. cit., p. 767 y 768.
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a su representante legitimo (45).

Existen casos cn 1o que la Ley expresamente acepta -
la validez del pago que no ¢s hecho al acreedor o a su re-
presentante, como es el caso del articulo 2075 del Cédigo-
Civil,

El pago hecho a una persona incapacitada
para administrar sus bienes, seri vAlido en --
cuanto se hubiere convertido en su utilidad.

También, ser§ vAlido cl pago hecho a un-

tercero en cuanto se hubiere convertido en uti
lidad del acreedor (46).

7. OFRECIMIENTO DE PAGO_Y CONSIGNACION

El ofrecimiento de pago y consignacibn, se presenta-
cuando el acreeedor se rchusa a recibir sin razén aparen-
te el pago o a dar el documento justificative del pago.
Procede también cuando sea desconocido el acreedor, esté -
ausente o sea un incapaz, o cuando es conocido el acreedor
pero dudosos sus derechos.

Puede ser que el acreedor tenga motivos fundados pa
Ta negarse a recibir el pago, esto serfa en el caso de que
se violen los principios de exactitud en los pagoes, sin em
bargo puede cl acreedor en forma injustificada rehusarse a
aceptar el pago, entonces el deudor tiene un procedimiento
judicial para ofrecerlo y consignarlo, el cual se tramita-
r4d conforme a nuestro Cédigo de Procedimientos Civiles en-
sus articulos 224 y 234,

45 Art, 2073 del C.C., p. 212.
46 Art. 2075, Ibid.



Asi expuesto, el concepto de Pago en algunas ideas,-
y en algunas de sus caracteristicas mis importantes, se es
ti ya en la posibilidad de apreciar que el efecto (inico de
la obligacibén es que el deudor la cumpla, inclusive sin ng
cesidad de que el acreedor exija su ejecucién y a la cual-
tiene derecho, y la forma de cumplir la obligacién serd pa
gindola.

Por otra parte, las normas de Pago del Derecho Inter
no son aplicables en general al Comercio Internmacional sal
vo que sean incompatibles por su misma naturaleza con éste
Gltimo.



CAPITULO III

LAS CONDICIONES DE PAGO EN EL

COMERCIO INTERNACJIONAL

Como indicamos, el Comercio es una actividad esencial
y exclusivamente humana. Pero, como bien es ya sabido, ---
existe un trifico mercantil de pueblo a pueblo, esto es in
ternacional, el cual trata casi siempre de operaciones a -
gran escala, en las que se han adoptado ciertas actitudes-
bAsicas que no aparecen en el Comercio Interno.

Por ésto es, que el volumen y el valor de las tran--
sacciones condujeron a la creacién de Sistemas de Crédito,
en el que la mayor parte de las operaciones de pago inter-
nacionales tienen como medio la colaboracidn de las insti-
tuciones Bancarias.

Los Sistemas de Pago emplcados en el Comercio Inter-
nacional son muy variados y dependen en muchas ocasiones -
de 1la situacién politica, econbmica y social del pafs en -
que residen las partes, de las facilidades ofrecidas, del-

grado de confianza entre los contratantes, de las relaciones
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comerciales entre los paises y de la situacién politica in
ternacional.

Como ¢s normal, cl vendedor o exportador espera con-
tar con la seguridad de que e! comprador o importador le -
pagaré en la forma convenida, pero cuando los pafses atra-
viesan crisis politicas debido a inestabilidad interna, o-
cen el caso de que se este pasando por conflictos polfiticos
o bélicos a escala mundial, los comerciantes se exigirdn -
mutuamente mayores scguridades para la fijacién de las con
diciones de¢ pago, o se abstendridn de comerciar con condi-
ciones dc pago inseguras.

Es evidente que si la coyuntura internacional es fa-
vorable y reinan tiempos de paz, las exigencias mutuas de-
los comerciantes son naturalmente mis flexibles y benefi--
ciosas, estando dispuestos a aceptar condiciones que en es
tos casos serian inaceptables.

A este respecto estimamos conveniente distinguir las
Condiciones de Pago empleadas en el Comercio Internacional

1.- Plazo de Pago.
2.- Forma de Pago.
3.- Medios de Pago.

1. PLAZO DE PAGO

Esta clasificacibn se refiere al tiempo concedido --
por el vendedor al comprador para que efectite el pago, es-
decir, el momento en que éste seri exigible.

Para la creciente competencia internacional, el Pla-
20 de Pago constituye una gran preocupacién, ya que los --
vendedores deben luchar con sus oponentes no s6lo cn cali-

ot
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dad y servicios, sino también en precios y condiciones de-
pago.

Las firmas econbmicamente fuertes prefieren el pago-
inmediato si se les efectia un buen descuento; las firmas-
econbémicamente mis débiles, recurren principalmente a los-
plazos que les son concedidos,

Si el vendedor es inflexible y el compra
dor necesita vitalmente la mercancfa, éste 1<
timo no tendri mis remedio que aceptar el pla-
zo de pago ofrecido. Si, por el contrario, es-
el comprader el inflexible y el vendedor tiene
necesidad de dar salida a su produccibn, no --
tendr4 mis opcidn que acceder a un plazo mis -
dilatado (47).

Dos circunstancias que influven notablemente en el -
Plazo de Pago son la naturaleza de los bienes y el compra--
dor; en cuanto a la primera, encontramos que si los bienes
son de consumo inmediato se darin plazos méis cortos que a-
los bienes de consumo duradero, tales como instrumentos, -
auxiliares electrodomésticos, herramientas, etc., perc, si
los bienes son de equipe como maquinaria industrial, equi-
pos navales, equipos industriales, vehiculos de transporte
etc., el Plazo de Pago concedido dependerd de la compleji-
dad y vida productiva de los mismos,

E1l comprador de bienes de consumo debe con
seguir rdpidamente el precio, como consecuencia-
de su utilizacién o venta; por su parte, el com
prador de bienes de quipo los destina a produc-
¢ién, no a consumo, por lo que los resultados,-
al ser mis lentos precisan de plazos mis largos
(48).

17 A. MARTINEZ CEREZO0: op. cit., p. 119.
48 Ibid,, p. 120,
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Respecto del comprador, el plazo de pago sc condicio
na a la calidad y garantia que éste pucde aportar. General
mente, se conceden plazos mds largos a las personas jurfdi
cas, empresas parabancarias e instituciones estatales, que
a las personas fisicas.

La funcién de los bancos, especialmente-
de los dedicados al comercio exterior, no sola
mente consiste en la prestacién de servicios -
de los cambios de monedas extranjeras por na--
cionales v a la inversa, sino en actuar en ---
coordinacién con los bancos de otros pafses, -
come intermediarios ecn aquel comercio, median-
te la expod1c16n y descuento de giros, la aper
tura de créditos para los requerimientos de -~
fuertes capitales, las garantfas con que se --
ascgura el cumplimiento de las promesas incor-
poradas a las opcracicnes de los comerciantes-
de unos pafses con los otros, ¥ en una multi--
tud de actividades que se relacionan con la --
producc1on, la circulacién y la distribucién -
de mercancias vy de titulos de valores (49).

La extensién de los Plazos de Pago en el Comercio In
ternacional se fijardn dependiendo de los paises que entren
en juego, ¥ asi tenemos la siguiente clasificacién:

A Corto Flazo: Se entiende como a Corto Plazo aque--
1las operaciones quc segln los casos y los pafses, estri--
ban entre los noventa dias y un mAximo de unos dos afios.

Si los bienes son de consumo inmediato, los plazos -
podrén ser de treinta, sesenta, noventa y, en raras ocasio
nes, ciento ochenta dias. Para la liquidacibn de las opera
ciones se pod~a recurrir a todos los medios de pago conoci

dos, los que sc¢ analizarin més adelante.

19 ROBERTO A. ESTEVA RUII: La Carta Comercial de Crédito v
las Aceptaciones Bancarias; la. ed., Banco Nacional de-
Comercio Exterior, México, 1964, p. 12.




Si los bienes son de consumo duradero, 1o normal es-
que se¢ liquiden en plazos entre los seis y doce meses, en-
cuanto al pago dc esta clase de bienes, es frecuente encon
trarse con los efectos producidos por las Letras Comercia
les.

A Medio Plazo: Se entiende como Medio Plazo aquellas
operaciones que, segln los casos y los pafses, son entre -
los dos a cinco afos.

Este plazo se refiere a las operaciones basadas en -
bienes de equipo. Estas transacciones suelen liquidarse me
diante Letras de Cambio en las que intcrvienen las Institu
ciones Bancarias.

A Largo Placo: Como Large Plazo entendemos aquellas-
operaciones, que segln los casos y los paises, excedan de-
cinco a siete afios.

Normalmente, se trata de operaciones de gran vollmen
financiero como; plantas industriales, fébricas, equipos y
maquindria pesada, lcs cuales se liquidan gencralmente a -
través de medios de pago cspeciales.

2. FORMA DE PAGO

Este aspecto se refiere al momento en que se realiza
rd el pago en relacibén con la entrega de la mercancia, es-
decit, 1a relacién de tiempo que exista entre 1la entrega -
de la mercancfa v el pago.

De lo dicho sc desprend. que el pago puede efectuar-
se antes, durante o despufs de la entrega de la mercancia,

Pago Previo a la Entrega de la Mercancia: Es el que-



se efectfla antes que tenga lugar la entrega de las mercan--
cfas. Representa en la préctica una financiacién que hace-
el comprador al vendedor, puesto que efectda cl pago an--
tes de recibir l¢ comprado,

Este sistema es cada vez menos frecuente en el Comer
cio Internacional, sin embargo, tiene lugar sobre todo en-
los bienes de equipo, cuyo peribdo de fabricacibén es muy -
largo y costoso, exigiéndose el pago anticipado.

Otro caso de la financiacibn anticipada se da cuando
una firma compradera reside en un pais desarrcllado, vy en-
lugar de comprar a diversos exportadores, decide llegar a-
un acuerdo con una firma exportadora, anticipindole los --
fondos necesarios para que ésta actfic en régimen de exclu-
sividad para ella sola.

Page Simulténeo a la Entrega: Esta forma de pago es-
1a mis equitativa entre comprador y vendedor, va que el pa
go y el riesgo son iguales entre las partes.

El costo de fabricacién corre a cargo del
vendedor, junto con los gastos necesarios para-
la entrega de la mercancia. El comprador corre-
con los gastos v riesgos desde el momento en --
que se efectfia 1a transmisién (50).

Sin embargo, ¢l pago simulténeo tiene ciertos incon-
venientes; el vendedor desea asegurarse de que recibiri el
pago acordado a cambio de sus mercancias una vez que las -
embarque; mientras, por su parte, el comprador desea igual
mente cerciorarse de que las recibirf en las condiciones,-

50 A, MARTINEZ CEREZO: op. cit,, p. 143.
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cantidad y calidad contratadas tan pronto como se efectle-
el pago (51).

Puede llevarse a cabo el pago simultineo a la entre-
ga de la mercancia, una vez que el exportador da aviso al-
importador de haber efectuado el embarque, en cuyo caso ég
te dar4 instrucciones de pago a su Banco.

Lo normal es recurrir al crédito decumentario como -
Medio de Pago, para le cual las partes se valen de la me--
diacién de una entidad bancaria. Este medio de page es muy
utilizado en relacién con la transmisién simultfnea.

También, puede realizarse la operacién por medio del-
pago contra entrega de documentos. En éste caso el vende--
dor expide las mercancias y corre un riesgo hasta que reci
be el pago. Por su parte el comprador satisface el importe
y corre un riesgo hasta que recibe las mercancias y exami-
na que estén conforme lo convenido. AGn cuando es menos --
frecuente, puede también efectuarse la operacién recurrien
do a la entrega contra reembolso,

Pago Posterior a la Entrega: El sistema de pago pos
terior a la entrega viene a ser el de uso mis frecuente, -
la financiacibén corre enteramente a cargo del vendedor no-
s6lo desde la fabricacibén hasta la entrega, sino también -
después de ella. Lo mismo ocurre con 1os riesgos que podrian
derivarse de un eventual incumplimiento contractual por --
parte del comprador.

3. MEDIOS DE PAGO

Los Medios de Pago son aquellos instrumentos emplea-
dos en el Comercio Internacional que ticnen come fin cance

ST Cir. Thid.
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lar el compromiso de pago que ¢l comprador (importador) --
tiene contraido con el vendedor (exportador) (52).

Generalmente ocurre que entre vendedor y comprador -
se firman contratos en los cuales por diferentes razones -
no caben ni los pagos anticipados, ni la entrega de mercan
cfas a crédito.

Ademfs, no siempre es posible, debido al factor dis-
tancia, efectuar el pago en propia mano, es obvio entonces,
que los comerciantes recurran a intermediarios financieros,
que les faciliten los Medios de Pago precisos para ligqui--
dar sus operaciones. )

As{ tenemos, que los principales Medios de Pago In--
ternacionales, por orden de seguridad, son los siguientes,
los cuales serén objeto de estudio del siguiente capitulo.

1.- Contado.

2.- Cuenta Abierta.

3.~ Letras Comerciales de Cambio,
4.- Créditos Documentarios.

§5.- Condiciones Especiales de Pago.

§2 Cfr. Ibid., p. 144.
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CAPITULO IV

LOS MEDIOS DE PAGO INTERNACIONALES

Evidentemente sabemos ya, que el Comercio Internacional se
desenvuelve entre regiones distantes entre s{. Ocurre por-
consiguiente, que entre vendedor y comprador se celebran -
contratos, de los cufles se espera contar con la seguridad
de que el comprador o importador pagari el precio conveni-
de al vendedor o exportador, ya de contado contra la entre
ga de la cosa, o ya a plazo por una concesibn de crédito.

En términos generales, scfialamos en el capitulo ante
rior que los Medios de Pago son los instrumentos que se em
plean en el Comercio Exterior y que tienen por objeto el -
pago de las operaciones internacionales.

En este sentidoe, los medios de pago disponibles para
que el comerciante internacional asegure el pago, se han -
perfeccionado a medida que han pasado los afios.

En la actualidad, muchas de las complejas transaccio
nes internacionales se llevan a cabo por medio de diversos
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métodos de financiamiento otorgados por los bancos. Es de-
cir, el Comercio Internacional se realiza sobre la base --
del crédito en que intervienen las Instituciones Bancarias
as{ como también cn muchos casos continuan uséndose las --
formas tradicionales de pago.

Por lo tanto, cabe examinar los diversos medios que-
nos proporcionan facilidades en el pago de los ecnormes ca-
pitales que el Comercio Mundial reauiere.

Debe considerarse que todos los medios de Pago Inter
nacionales se contemplan desde dos puntos de vista: segdn-
scan de importacién o de exportacién, sin cmbargo, en el -
andlisis siguiente esta distincién serd indiferente.

1. CONTADO

Ha sido siempre excepcional el caso en que la compra
se celebre al contado, cn la plaza misma del exportador o-
mediante la remisidn adelantada del precio de la mercancia
pues,por lo general, ¢l comprador reside en el extranjero-
y desde ah{ solicita el producto (53).

Esta situacibn se presenta extraordinaria
mente si la demanda es mayor que la oferta, si-
el vendedor domina ¢l mercado o si el pago ade-
lantade sblo se¢ aplica a una parte del valor to
tal de la orden de compra. Obviamente, s¢ trata
de una forma de pago que puede efectuarse sin -
la intervencibn del banco (54).

53 Cfr. R. A. ESTEVA RUIZ: op. cit., p. 43.

54 VICENTE QUEROL CABRERA: Como Agilizar el Comercio Exte-
rior a través de su Documentacidn; 1a. cd., Expansidn,
México, 1984, p. 85,




La forma de pago al Contado es la remisibén de fondos
por wedic de &rdencs internacionales de pago, cheques per-
sonales o giros bancarios (53).

Lo: métodos de pago al Contado carecen de atractivo-
para ¢l importadoer, va que éste depende enteramente de la-

honestidad, la solvencia y la prontitud del exportador.

1.1. Orden Internacional de Pago.

Acerca de la orden de pago, ¢l comerciante de un ---
pais utiliza éste medio de pago, ordenando a su banco que-
pague a un comerciante de otro pais una determinada canti-
dad contra un simple recibo o incluso sin tal necesidad --

{(56).

Las brdenes de pago que envian los ban--
queros por cable a las sucursales y agencias -
que mantienen en el exterior son cstrictamente
papel bancario, v como son el medio mds répido
de efectuar la transferencia, reducen al ele--
mento de crédito a lo que, hasta el momento, -
se ha probado que son el minimo irreductible -
(7).

Este medio de pago no proporciona ninguna garantia -
al vendedor, quien ha enviado directamente al comprador la
mercancia v los documentos, y confia en que éste le resti-
tuya lo debido mediante transferencia bancaria.

1.2, Cheque Personal,

En cuando al Cheque personal, se encuentra en el mis

55 Cfr. KRAMER, d' ARLIN, ROOT: op. cit., p. 636.
56 Cfr. A. MARTINEZ CEREZO: op. cit., p. 6.
57 DONALD BAILEY MARSH: Comercio \hndml e Inversifn Internacional

ﬁ;onog;n de la Interdependencia; Ia.ed.,Fondo dc Cultura Econbmi--
ca, Mexico, 19s,, p. ZIS.




mo caso, ya que, hasta cn tantc no haya sido cobrado, no -
ofrece al vendedor ninguna garant{a

Es un titulovalor dirigido a una institu
cibn de crédito con el que se da la orden in-~
condicional de pagar a la vista una cantidad -
de dinero a cuenta de una provisién previa y -
en la forma convenida (58).

Los titulos de crédito son documentos --
cjecutivos, lo cual significa que son suficien
tes para comprobar a favor de su legitimo titu
lar la existencia de los derechos que el titu~
lo confiere (59).

Si no existieran los titulos de crédito,
cada pais tendrfa que disponer de un niimero in
finitamente superior de papel moneda al que --
existe, puesto que todos los pagos tendrian --
que hacerse en efectivo. Es por eso que los ti
tulos de crédito deben considerarse auténticos
instrumentos de pago (60).

Sin embargo, segfin el pais donde esté librado el che
que, podrﬁ ser considerado como mis o menos seguro. En de-
terminados paises los residentes no estén autorizados a --
efectuar pagos al extranjero utilizando éste medio (61).

Como podemos observar, el cheque sblo puede perfec--
cionarse con la participacibn de una institucién de crédi-
to, por lo cual es importante delinear sus aspectos mis ~-
fundamentales para tener una idea mé&s clara.

58 JOAQUIN RODRIGUEZ RODRIGUEZ: Curso de Derecho Mercantil;
Tomo 1, 3a. ed., Porrfia, México, 1957, p. 366.

59 CARLOS DAVALOS MEJIA: Ti{tulos y Contyatos de Crédito, -
Quiebras; la. ed., Harla, México, 1984, p, 58,

60 Ibid., p. 54.

61 Cfr. A. MARTINEZ CEREZO: op. cit., p. 145,
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1.2.1. Requisitos para la emisibn de un Cheque

1.- Que el librado sea una institucién de crédito au
torizada. Este requisito se refiere a que el cheque sélo -
podré librarse contra un banco que este autorizado para --
ello exclusivamente, ya que si se libra a cargo de cual---
quier otra persona no producird efectos de un titulo de -~
crédito (62).

El cheque s6lo puede ser expedido a car-
go de una institucién de crédito. El documento
que en forma de cheque se libre a cargo de o--
tras personas, no produciri efectos de t{tulo-
de crédito (63).

2.- Que el que libra tenga una cuenta corriente de -
depésito de cheques en um banco.

No basta con que una persona sea acreedor
de un banco para que pueda girar cheques a car-
go de éste, precisa ademés que el banco haya au
torizado este giro. Esta autorizacién es lo que
se llama contrato de cheque (64).

Generalmente, se entiende que una persona estd auto-
rizada a librar cheques cuando el banco le proporciona un-
esqueleto o talonario de cheques.

3.- Que tenga fondos suficientes depositados en dicha
cuenta. Este filtimo requisito muy importante también, es -
que la persona que libre un cheque debe tener fondos sufi-
cientes en su banco, para que éste pueda pagar al tenedor-

(65).
62 Cfr., CARLOS DAVALOS MEJIA: op cit.

161
63 Art. 175 de 1a Ley General de Ti tulos y Operacxones ‘de Crédito; -
0
64 JaRmerAs aset i RS 1cUEe! Bpl tue. 5 Piglo0-

5 Cfr. CARLOS DAVALOS MEJIA: Op c1t.,




1.2.2

El cheque sélo puede ser expedido por --
quien teniendo fondos disponibles en una insti
tucibn de crédito sea autorizado por &sta para
librar cheques a su cargo (66).

La previsién no es mis que el derecho de
crédito del girador contra el girado resultan-
te de un depgsito hecho por aquel en éste, o -
de la apertura de crédito, que éste concede a-
aquél.

Para que este derecho de crédito del gi-
rader en contra el girado pueda servir como --
provisibn, precisa que sea disponible y ante--
rior al giro. Un derecho de crédito es disponi
ble, cuando importa una cantidad exacta y pueT
de exigirse su pago de un modo inmediato (67).

. Requisitos de Forma

45

Como todo titulo de crédito, el cheque debe cumplir-
con una formalidad espec{fica, a falta de la cual el titu-
lo perderia su eficacia, es decir éstos requisitos se re--
fieren al documento mismo, a las personas que intervienen-

en €1, sin los cuales el cheque no tendria el mismo efecto.

1.- M

encibn de ser Cheque.

Ella es necesaria para que el cheque se-
distinga a primera vista de cualquier otro do-
cumento; debiendo constar en el texto mismo, -
lo que se hace corrientemente mediante la fra-
se '""PAguese por este cheque" (68).

2,- Lugar y Fecha en que se expide. En cuanto al lugar de-
expedicién, esta indicacibn sirve para fijar el plazo-
dentro del cual el cheque deberi ser presentado para -

s

97 49

69 Cf

u cobro (69).

t. e L.G.1.0.C., p. 171.

AQUIN RQDRIGUEZ RODRIGUEZ: op. cit., p. 368.
N (S Lt TR P P P

r., Ibid. p. 0.
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Se establece gque a falta de indicacién -
expresa se entenderi como lugar de expedicibn-
el indicado junto al nombre del librador o del
librado y de no existir, se entenderd expedido
en ¢l domicilio del librador; de tener éste di
versos establecimientos, el cheque se reputari
expedido en el principal (70).

‘ Por lo que se refiere a la fecha de expedicibn, esto
es del dfa, mes y afio en que el cheque sc suscribe, tiene-
por objeto determinar, si la persona que lo firmé tenfa ca
pacidad para hacerlo (71).

Es un requisito necesario, ya que sin é1,
ademds de la diffcil determinacién de la capaci
dad juridica del librador en el momento de la -
expedicibén, no serfa posible computar los pla--
zos de presentacibén, a cuyo término el bance de
ja de tener obligacibébn de pago (72).

3.- Orden Incondicional de pagar una suma determinada de -
dinero. Es importante sefialar que este requisite, no -
tiene una formulacifn expresa en el texto del cheque,-
sino que se cumple por 1a no inclusifn en el mismo de-
clfusulas que impliquen condiciones (73).

Ademids cabe subrayar, que el cheque puede ser libra-
do a la orden o al portade, estableciendose la presuncibn-
de que si no se indica a favor de quién se libra, se enten-
derf que fue el portador (74).

4,.- Nombre del Librade. En cuanto a éste requisitq; se re-

70 CARLOS DAVALOS MEJIA: op. cit., p. 164.

71 Cfr. JOAQUIN RODRIGUEZ RODRIGUEZ: op. cit., p. 370.
72 CARLOS DAVALOS MEJIA: op. cit., p. 164. ’

73 Cfr. JOAQUIN RODRIGUEZ RODRIGUEZ: op. cit., p. 371.
74 Cfr, CARLOS DAVALOS MEJIA: op. cit., p. 164,
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fiere a 1a especificacién del banco que esta obligado a
realizar el pago.

5.~ Lugar de Pago. El cheque deberi indicar ademis, el lp--
gar en que el pago deberd efectuarse, vrequisito que no-
es indispensable para la vilidez del cheque, sin embar-
go la omisién de &ste requisito es suplido por 1a Ley.

La ley sigue el criterio de evitar, en lo
posible, los casos de nulidad del cheque, por -
ello se han establecido una serie de preceptos-
con los cuales se suple la voluntad de las par-
tes, cuando éstas olvidaron consignar algln re-
quisito esencial para la validez del documento-
{75).

A falta de indicacién del lugar de pago, se entende-
th como tal el indicado junto al nombre del librado, si no
estuviera, se entender4 pagadero en su principal estableci
miento (76).

6.- La Firma del Librador, En el caso, de la falta de éste
requisito, se tendria como consecuencia la ineficacia-
del Cheque.

Volvemos a insistir que la falta del nombre del bene
ficiario, hace que el cheque sea considerado como si fuese
al portador. Ademfs es importante apuntar que, si existie-
4 alguna contradiccidn entre las cantidades designadas en
el texto del cheque, deberf pagarse la escrita en letra, y
si se hubiese escrito en letra dos veces, la de menor cuan
tfa, y si se hubiese omitido la fecha del cheque, éste de-
be considerarse a la vista,

75 JOAQUIN RODRIGUEZ RODRIGUEZ: op. cit., p. 371.
76 Cfr. CARLOS DAVALOS MEJIA: op. cit., p. 165,
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1.2.3. Elementos Personales

El Cheque, es unoc de los mis importantes titulos de-
crédito triangulares, llamados as{, porque para su perfec-
cionamiento es indispensable la participacién de tres ele-
mentos personales (77).

Estos elementos personales son los siguientes:

1,- El Banco Librado: Quien esti obligado a obedecer la 61
den de pago.

2.- El Beneficiario: Que es la persona que tiene el dere--
cho cambiario por excelencia, es decir tiene el dere--
cho de cobrar el cheque, pero para poder hacerlo debe-
r8 ser dentro de ciertos términos.

Los cheques deberfn prescntarse para su-
pago:

1.- Dentro de los quince dias naturales que si
gan al de su fecha, si fueren pagaderos en
el mismo lugar de expedicién;

2.- Dentro de un mes, si fueren expedidos y pa
gaderos en diversos lugares del territorio
nacional;

3.- Dentro de tres meses, si fueren expedidos-
dentro del territorio nacional para ser pa
gaderos en el extranjero, siempre que no -
fijen otro plazo las leyes del lugar de --
presentacibn (78).

3.- E1 Librador: Quien est§ obligado cambiariamente con el
beneficiarico y contractualmente con el banco. En tales

77 Cfr. Ibid., p. 158
78 Art. 181 de L.G.T.0.C., p. 172.
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condiciones, las obligaciones del librador son dos: el de-
pbsito y ¢l pago (79}.

Recuérdese que, debido a la triangulacién del cheque,
no es el librador el obligado al pago sino el banca, pero-
la obligacibn del banco esth sostenida a su vez en la obli
gacién del librador de tener en todo momento fondos sufi--
cientes (80).

Ha quedado claro que la principal utilidad del che--
que es la comodidad de poder hacer pagos sin dinero en ---
efectivo, con estos antecedentes puede ya precisarse que -
el cheque ¢s un instrumento de pago y no un instrumento de
crédito.

La diferencia entre el dinero y el cheque
es, simplemente de carfcter formal. Quien da un
cheque lo hace comdo si diera dinero; quien toma
un cheque lo recibe como si obtuviese el pago -
en moneda de curse legal, La exigencia de que -
el cheque se gire sobre una previa provisibm, -
implica que para girar un cheque hace falta te-
ner dinero (81).

De aqui la diferencia en cuanto a su funcibn econbmji
ca entre ¢l cheque y la letra de cambio, a la que noes refe
riremos més adelante, el cheque como se acaba de indicar,-
es up instrumento de pago y el que lo suscribe necesita te
ner dinero, mientras que el que gira la letra de cambio no
precisa tener en ese momento fondos disponibles, puede de-
cirse entonces, que si suscribe las letras de cambio es ~-
porque necesita el dinero (82).

70 Cfr. CARLOS DAVALOS MEJIA: op. cit., p. 168.
80 Cfr. Ibid., p. 169.

81 JOAQUIN RODRIGUEZ RODRIGUEZ: op. cit., p. 367.
82 Cfr. Ibid.



De esta diferencia econfmica entre el cheque como --

instrumento de pago ¥ la letra de cambio como instrumento-

de crédito, resultan sus diferencias juridicas:

1.

Una diferencia formal, el cheque debe tlevar siempre -
esta palabra inserta en su texto, a diferencia de la -
letra de cambio, en la que puede figurar la mencidn de
letra de cambio u otra equivalente (83).

En 1a letra, puede ser girado cualquier persona fisica
o juridica, comerciante o no comerciante, en el cheque
sélo puede ser girado una institucibn de crédito aute-
rizada (84).

En el cheque la provisién previa es indispensable, en-
la letra de cambio no es.

El cheque sblo puede girarse a la vista, la letra de -
cambio puede tener vencimientos que no sean a la vista
como se analizaran después,

La letra de cambio puede ser aceptada y a veces debe -
serlo, en tanto que ¢l cheque no admite aceptaciba ---

{85).

Entonces, podemes decir, que el cheque es un instru

mento de pago, v la letra de cambio un instrumento de cré-
dito, con el primero se paga una deuda en el acto, con la-
letra se contrae una deuda a determinado plazo.

§3 Cfr, Ibid,
84 Cfr. 1bid.
85 Cfr. Ibid.
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1.3, Giro Bancario

En ¢l {inanciamiento del Comercio Exterior, el Giro
ha sido uno de los principales instrumentos, tanto para -
efectuar la transferencia, como para la consecibn de un -
crédito.

Este instrumento conocido como Gire o como Letra de
Cambio, ha tenido una larga historia en el Comercio Inter
naciocnal, ¥ en la actualidad, su uso internacional se ha-
ce con mis frecuencia.

En términos generales, un giro o letra de cam-
bio es una orden de pagar en determinada fecha
cierrta cantidad, en moneda nacional o extranje
ra a determinada persona, empresa o bancoe (867.

Come lo muestra la definicién anterior, los gires di
fieren en cuanto a la identidad del girado o del girador,-
es decir la persona o personas que lo emitan, pero también
el periodo durante el cual se otorga el crédite, o los do-
cumentos exigidos, Lo cierto, es que por medio de estas y-
otras variaciones, los giros se clasifican como recursos -
en que el otorgamiento del crédito es tan importante como la
transferencia de los medios de pago, hasta como c¢xpedien--
tes en los que el elemento crédito no existe.

Emite éste documento la persona, la empre
sa o el banco a cuyve favor alguien esti obliga~
do a algo (el girador), comtra la persona, la -
empresa o el banco obligado (el girado). Se so-
breentiende habitualmente que el girado reconoce-
l1a obligacién para el cumplimiento de la cual -
sirve el giro de medio de pago (87).

86 D. BAILEY MARSH: op. cit,, p. 216.
87 Ibid., p. Z18.



Como sefalamos anterjormente, los giros son diferen-
tes, segin la identidad del girado o del girador. Es decir
no sélo los compradores y vendedores emiten giros, la obli
gacibén de pagar puede ser de un bancoe hacia un cliente.

Una letra de cambio o giro constituye un
papel comercial en la acepcibn mds pura, cuando
es girado contra una empresa individual o una-
asociacién comercial.

El papel bancario puede consistir en le-
tras de cambio o giros expedidos por bancos. -
Ademis, el papel bancario incluye giros de ban
cos contra otros bancos, Este papel se¢ llama -
cheque de bance, o letras bancarias o giros --
bancarios (88).

La naturaleza del girado es de gran sig-
nificacién, Una letra comercial va dirigida en-
contra de un deudor comercial que es usualmen-
te un importador, mientras que una letra ban-
caria va dirigida contra un banco. De hecho, -
los mis de los pagos domésticos se efectdan --
con letras bancarias, letras de cambio giradas
contra bancos domésticos, que llamamos cheques.

Son usualmente los exportadores y otros-
acreedores comerciales quienes giran las le---
tras comerciales, mientras que pueden ser los-
acreedores comerciales o los bancos los que gi
ran las letras bancarias (89).

Asf, resulta que el Giro Bancario es caracter{stica-
mente un medio de pago internacional, pues ademis de cons-
titufr en su concepcidén general el método mis comfin de pa
go en el Comercio Internacional, mediante €1, el importa--
dor podré pagar al exportador lo debido en un plazo previa
mente establecido, siempre que sea extendido por un banco-
solvente.

88 1Ibid.
89 KRAMER, d. ARLIN, ROOT: op. cit., p. 109.



Respecto de las letras comerciales o giros, serédnm --

analizadas en forma mis amplia posteriormente.

En un principio indicamos que la forma de pago al --
Contado es poco recomendable por las pocas garantfas que -
ofrece el vendedor. Sin embargo, el Giro Bancario puede --

ser considerado como un medio de pago que da mayor seguri-

dad que las otras dos formas, pues con &1l existen mejores-

condiciones que favorecen su uso.

2, CUENTA CORRIENTE

El método de la Cuenta Corriente de pago se va al o-

tro extremo con respecto al método de Contado. En éste ca-

so las mercancias se envian y el comprader o importador pa

ga, segdn lo convenido, sin que medie ninglin documento.

No se establece una base documental de -
la obligacién ni de la propiedad dentro del mé
todo de cuenta abierta. Esta falta de seguri--
dad para el exportador es la distincién singu-
lar entre la cuenta abierta y otros métodos de
pago a crédito (90).

El riesgo que implica y que sflo se presenta en el -
Comercio Internacional, nunca en el interno, es el de la -
fluctuacibn o inconvertibilidad de la moneda; por ello, --

afin clientes del exterior, por respetables que sean, no --

siempre pueden realizar sus operaciones en las condiciones
indicadas (91).

90 I1bid., p. 637.
91 Cfr. R. D. HAYS., C. M, KORTH., M. ROUDIANI: op.

p.

345,

cit.,
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La facilidad cen que dos monedas se pue-
den cambiar entre si{ es una medida de su con--
vertibilidad. Las monedas que no pueden cam---
biarse fhcilmente tienen diversos grados de in
convertibilidad (92), -

Una moneda es relativamente inconverti--
ble respecto a otra cuando el cambio es muy di-
ficil o requiere un descuento considerable ---
(93).

La conversién de una moneda en otra, consiste en la-
simple transferencia de activos bajo la forma de titulos -
sobre dinero de una clase, a activo bajo la forma de titu-
los sobre dinero de otra clase. De manera mis precisa, se-
realiza la conversién o transferencia mediante la compra y
la venta de titulos de crédito o cambjo con denominaciones
en unidades monetarias distintas; y el mecanismo por el -~
cual se ponen en contacto los compradores v los vendedores

se designa con el nombre de mercado de cambios (94).

La compras y la venta de moneda extranje-
ra se lleva a cabo en los mercados de cambios-
extranjeros y la relacibn de cambio entre dos-
monedas se conoce como el tipo de cambio,

Cuando los tipos de cambio son estables-
y las monedas son libremente convertibles unas a-
otras, los pagos intemacionales son tan senci--
1los como los domésticos (95).

Sin embargo, hoy en dfa el comercio internacional ha
sido separado marcadamente del comercio internc por las --
restricciones impuestas por muchos gobiernos scbre las ---

92 Ibid., p. 142.

93 1bid.

34 Cfr. D. BAILEY MARSH: op. cit., p. 114.
95 KRAMER, d' ARLIN, ROOT: op. cit., p. 13.
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’

transacciones con cambios extranjeros. Las monedas no son-
libremente convertibles entre si.

Los gobiernos toman a menudo medidas cam
biarias por razones politicas o econémicas pa-
ra restringir la convertibilidad de sus mone--
das. Tales regulaciones se denominan controles
de cambio (96}.

Generalmente, las facturas se¢ extienden por lo regu-
lar en la moneda del pais del exportador, as{ el importa--
dor deberf conseguir divisas para cfectuar el pago por la-
suma necesaria, y enviarf al exportador un giro bancario, -
el cual podré ser cobradc cn su banco con cargo en la cuen
ta del banco extranjero que emitid el giro bancario ¥ la -
transferencia se consuma. Si ¢l banco extranjero mantiene-
una cuenta en otro banco, el banco pagador cobrarid al co--
rresponsal del banco extranjero y nuevamente se carga a la
cuenta de depbsito. En este caso, es el exportador directa
mente el que anticipa el c¢rédito, va que el giro bancario-
simplemente transfiere }los fondos, y en si misme no impli-
ca la consesién de un crédito (97).

Un caso especial de pago de cuenta abierta, serd ---
cuando se requiere de los importadores el pago con antici-
pacién a la entrega dec las mercancias. Tal es generalmente
el caso en las pequcfias compras de importadores no comer--
ciales. El procedimiento es el sefialado anteriormente, y -
la Gnica diferencia consiste en que las condiciones de ven
ta no implican ninguna consecién de crédito por parte del-
exportador, en realidad quien otorga el crédito es el im--
portador, dado que el exportador dispone de los fondos y -

96 R, D. HAYS., C. M. KORTH., M. ROUDIANI: op.cit., p. 142Z.
97 Cfr, D. BAILEY MARSH: op. cit., p. 221.
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de los bienes durante un breve lapso antes de hacer el en-
vio (98).

Si las partes mantienen cierta relacibén de confian:a,
se puede hacer ventas en cuenta abierta con seguridad, por
existir condiciones que favorecen su prictica. De otra ma-
nera no se ofreceria proteccibén al vendedor y aln asi, so-
lamente cuando prevalecen condiciones econémicas y politi-
cas favorables.

L.a cercanfa al mercado es también un factor que favo
rece ¢ influye en el pago en cuanta abierta.

La cuenta abierta es un método deseable-
de scfialar el pago, debido a su sumplicidad in-
herente, como es también el caso del pago de --
contado, En la cuenta abierta meramente se hace
un asiento en libros para registrar una obliga-
cién y, en las condiciones de contado, el pago-
se efectua por adelantado. La necesidad de ha--
cer gestiones bancarias, de girar letras de pa-
gar comisione o cuotas de consideracifn, se eli
minan. Se aporta una facilidad de operacién que
aprecian tanto el comprador como el vendedor. -
Estas condiciones favorables se ven, sin embar-
go, contrarrestadas por las dificultades obvias
de la adopcibn general de cualquiera de estos -
métodos de pago (99).

3. LETRA DE CAMBIO,

Entre las formas de pago que se emplean en el Comer-
cio Internacional, segGn el cual se financia la mayor par-
te de éste, encontramos a la Letra Comercial de Cambie, co
nocida también como Giros o Notas Comerciales. Considera--

mos necesario, por lo tanto tener una clara concepcién de-

98 Cfr. Ibid., p. 222.
99 KRAMER, d' ARLIN, ROOT: op. cit., p. 638.



57

la naturaleza esencial de la Letra de Cambio, para compren
der la transferencia de los pagos Internacionales.

La Letra de Cambio o Giro a la Vista. Es
te tipo de giro es definido como upa orden for
mal del exportador al importador para que éste
pague el valor de las mercancias vendidas en -
las condiciones pactadas (100).

La Letra de Cambio es una orden incondi-
cional por escrito, dirigida por una persona -
y firmada por la primera, que requiere que la-
persona a quien va dirigida paque a la vista,-
o en un tiempe fijo y determinado en el futuro,
una suma estipulada de dinero, a la orden o al
portador (101).

Por lo regular, la letra de cambioc constituve un me-
dio de transferencia mucho mis eficaz que los movimientos-
del oro y hasta del papel moneda.

Esto es, porque las partes que intervienen en las --
transacciones comerciales de carfcter internacional, rara-
vez llegan a ver o a manejar dinero en efectivo., Natural--
mente hay movimiento de dinero pero éste se realiza a tra-
vés de los bancos. En cierto sentide, los documentos finan
cieros que se citan en el presente capitulo son equivalen-
tes a dinero en efectivo,

La Letra de Cambio es un instrumento extrcmadamente-
adaptable, por 1o cual se han desarrollado muchas varieda-
des, las cuales se ajustan a las necesidades particulares.

Es ademés, un instrumento negociable que puede ser -
transferido de un tenedor a otro por endoso.

100 V. QUEROL CABRERA: op. cit. p. 173,
101 KRAMER, d' ARLIN, ROOT: op. cit., p. 109.
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Todavia es un expediente relativamente eficaz en las
finanzas internacionales que otorga crédito al comprador o
al importador (102).

3,1. Partes de una Letra de Cambio,

Las partes de una Letra de Cambio son las siguientes:

1.- Ei Girador, que es quien ordena el pago e inicia la Le
tra de Cambio,.

2.- El Girado, que recibe la orden de pagar.

3.- El Beneficiario, a quien se hace el pago,

3.2. Epoca de pago de la Letra de Cambio.

El tiempo dentro del cual se va a hacer el pago de -
una letra se deberé especificar en las condiciones de ven-
ta que hubieran convenido el comprador y el vendedor, », -
al respecto, las letras de cambio son de tres clases:

Letra a la vista.
Letra a 1la llegada v
Letra a la fecha.

Una letra a la vista, si es interpretada literalmen-
te, significa quc el girado debe pagar o aceptar la letra-
en el momento de su presentaciébn,

102 Cfr. D. BAILEY MARSH: op. cit., p. 216.



La aceptacibn consiste en el reconoci--
miento de este efecto escrito sobre la letra -
y firmado por el girade (comprador}, que lo --
obliga a efectuar ¢l pago de la cantidad esti-
pulada dentre del periddo de tiempo designado.
Ya aceptada por el comprador, la letra se con
vierte en aceptacién comercial (103).

Sucede entonces que la letra podrid ser exigible, an-
tes de que los bienes lleguen a su destino, porque los bie
nes sc mueven por lineas de carga y la letra por medio del
correo.

En algunos paises es una prictica acepta
da que un banco conserve la letra para esperar-
la llegada de los bienes por la cuales se girb-
la letra, antes de presentarla el girado (104).

La letra a la llegada exige que el pago de la mercan
cfa se realice a la llegada de ésta, por lo cual no hay fe
cha precisa de vencimiento de una letra a la llegada, ya -
que la mercancia puede no llegar nunca a su destino.

La ausencia de un vencimiento definido o
precisable hace que una letra a la llegada no -
sea negociable en muchos pafses extranjeros (105).

Por Giltimo, la letra a la fecha en ella se requiere-
que el pago se haga en una fecha especificada, generalmente
es el caso a tantos dias de la fecha.

Tanto las letras comerciales como las --
bancarias pueden ser pagaderas inmediatamente -
a la vista o a determinado tiempo en ¢l futuro-
que se expresa en un cierto nlmero de dias de -
la vista o en un cierto nfimero de dias de la fe
cha en que la letra fue girada. As{, tenemos le
tras a la vista, a 30 dias vista, a 60 dias vis
ta, letras a 30 dias de la fecha, etc. Pocas 1&

103 KRAMER, d' ARLIN, ROOT: op. cit., p. 638.
104 Ibid., p. 639.
105 Ibid., p. 639.
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tras de cambio de las que se usan en las finan-
zas internacionales van més allé de los 90 dfas
(106).

Ahora bien, una vez entendido que las letras de cam-
bio las expiden los vendedores de los bienes, y en ellas -
se cxige a los compradores ya sca pagar o aceptar el pago-
de una cantidad sefialada de dinero en un tiempo futuro de-
terminado, es importantc seflalar las dos caracteristicas -
que se¢ crean con este medio de pago y que son fundamenta--
les para su uso satisfactorio en el Comercio Internacional:

1.- La prueba documental de la obligacién es ficilmente --
transferible como lo mencionamos anteriormente, a tra-
vés del endoso.

2,- Se establece un vencimiento definido o determinado de
la obligacién de pago.

3.3, Letra Documentada.

De la precencia o la ausencia de documentos surge -
otra distincibén. Una letra de cambio que va acompafiada de
documentos se llama letra documental, mientras que una --
que no va acompafiada de documentos se conocc como letra -
limpia.

106 Ibid., p. 110.
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Una letra girada sin documentos colatera
les anexos se conoce como letra limpia, mien--
tras que la que lleva ciertos documentoes esti-
pulados de embarque o seguro se conoce como le
tra documental. En el comercio internacional ©
se cmplea el tipo documental casi exclusivamen
te (107), -

Existen unos ciento veinticinco pafses que se dedi--
can a actividades de importacién y cxportacién. Cada uno -
tiene sus propias normas y reglamentos; algunos, los menos
se muestran tolerantes re¢specto a la documentacibn; otros-
son rigidos y la mayoria bastante dificiles (108).

Es importante referirnos a los documentos comercia--
les fundamentales que se Tequieren, aunque no en todos los
casos en el Comercio Internacional, y que se exigen en las

transacciones con letras.

Sin embargo, cabe determinar que el eximen de los do
cumentos y su significado individual en el funcionamiento-
de las Letras de Cambio serin tratados pormenorizadamente.

1.- Factura Comercial. Los articulos que se envian se pre
sentan con una factura, la cual nos proporciona la in-
formacibén siguiente:

La factura comercial indica los tipos,
cantidades, precios, condiciones y otras cues-
tiones relativas al embarque (109).

107 1bid., p. 638,

108 Cfr. R. D. HAYS., C. M. KORTH., M. ROUDIANI: op. cit.,
p. 343.

109 KRAMER, d4' ARLIN, ROOT{ op. cit., p. 640.
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2.- Licencia de Importacién., Algunos pafses exigen licen--
cias de importacién, lo que generalmente son los pai--
ses con problemas de convertibilidad de moneda, aunque

no siempre se aplican para algunos o para todos los --
productos,

3.- Licencia de Exportacién. Técnicamente todos los produc
tos estén controlados, pero sblo en algunos cuantos ca
sos se requiere permiso formal y documentacién espe---
cial.

i.- Conocimiento de Embarque. Este es el documento de trans
porte que ampara el embarque y que puede obtenerse pa-
ra amparar tanto el embarque nacional como el interna-
cional.

También, existe la préctica com@n de utilizar conoci
mientos de embarque por separado, uno para el embarque na-
cional y otro para el embarque maritimo o aérec, cubriéndo
el primero las mercancias que se envian dentro del pais y-
el segundo las exportadas (110)}.

El Conocimiento de cmbarque maritimo o aéreo es un -
documento sumamente importante. Es elaborado por el expor-
tador, v en é1 se describe la mercancia, peso y dimensibn-
del embarque, el lugar de origen, su destino, nlimero y ta-
mafio de bultos que integran el pedido, la compafifa trans--
portadora, las condiciones en que se verifica el transpor-
te y en algunos casos, el precio de la mercancia (111),

110 Cfr. R. D. HAYS., C. M. KORTH., M. ROUDIANI: op. cit.,
p. 313.
111 Cfr. Ibid., p. 344,
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ElCertificado 0 la pbliza del Seguro. Protege el embar
que ¥ consecuentemente & sus tenedores, por su valor -
contra los riesgos que puedieran presentarse.

Declaracién de Exportacibn. Este es un documento que -
escncialmente constituye un registro estadistico del -
embarque,

Permiso para Divisas.Algunos pafses exigen permisos pa-
ra la adquisicidén de divisas extranjeras con las cua--
les se liquida el embarque. En algunos casos, este per
miso sustituye el permiso de importacibn, o bien puede
ser un solo documento que cubra ambos permisos.

Certificados Sanitarios.- Algunas mercancias requieren
un certificado que garantice que estén en buenas condj
ciones sanitarias., Esto se¢ aplica a los animales vivos
a las plantas y a los comestibles.

Qtros documentos que normalmente se pue-
den exigir o que pueden ser aconsejables a Vecas
son las listas de empaque, los certificados de
inspeccibn de ciertos productos, las facturas-
consulares y los certificades de origen, cuan-
do los requieren los gobiernos (112).

Factura Consular. La factura consular certifica aspec-
tos clave, por ejemplo, el lugar de origen de la mer--
cancia.

Muchos pafses exigen una factura espe---
cial, denominada consular, la cual a menudo de
be estar certificada por el cénsul del pais --
que importa (113).

KRAMER, d' ARLIN, ROOT: op. cit., p. 640.
R. D. HAYS., C.M. KORTH., M. ROUDIANI: op. cit. p. 344,
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Un punto que debe tomarse en cuenta, respecto de la-
posesifn de los documentos blsicos, es que su transfercn--
cia es parte integrante del financiamiento y en las condi-
ciones de venta siempre sc incluyen las instrucciones refe
rentes a su uso. Se puede disponer de los documentos al pa
go de la letra o a la aceptacién de eclla, segin indican --
las expresiones "documentos por o contra pago" y "documen-
tos por o contra aceptacién”, respectivamente (114).

3.4, Negociacibén de La Letra,.

En el Comercio Internacional existe el sistema de --
negociar l1a Letra dJde Cambio. Este sistema consiste en que-
el exportador puede dar a cobro o bien descontar las le--
tras.

En la financiacién basada en el giro pa-
gadero a cierto tiempo, la funcién del crédito
esti, desde luego, mis intimamente asociada --
con la funcibén de la transferencia; y la fun--
cién crediticia queda mAs de relieve cuando el
girador asume la tesponsabilidad del crédito,-
y se pospone la transferencia hasta la fecha -
del vencimiento (113).

El girador, generalmente es un exportador, vy debe de
algln mode presentar el giro al girado para su aceptacidn,
y nuevamentc para su pago, en estc caso, el exportador pue
de dejar el giro en su banco para su cobro. El banco envia
r4 el giro a su sucursal o corresponsal, o si el banco del
exportador no efectfia operaciones internacionales, directa

mente por conducte de sus corresponsales en el exterior, -

114 Cfr. KRAMER, d' ARLIN, ROOT: op. cit., p. 640.
115 D. BAILEY MARSHM: op. cit., p. 210.
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podré mandar el giro a su corresponsal, v éste Gltimo ban-
co enviari dicho documento a su sucursal en el extranjero-
para su aceptacién y cobro. Una vez cobrado el giro, el --
banco que hace de cobrador tecibe un crédito en el exte---
rior por un valor igual al nominal del giro menos los car-
gos del corresponsal (116).

El equivalente en délares de esa canti--
dad, menos los cargos del corresponsal y la --
comisién del banco cobradoer, se le entrega al-
exportador que expidid el giro (117),

Esta ¢s una forma, a través de la cual el exportador
se libra de muchos problemas relacionados con el cobro, y-
que son de rutira en la banca internaciona. Sin embargo, -
el riesgo del crédito pasa por entero sobre el exportador,
v solo después de que ha recibido el pago en el exterior y
en moneda librermente transferible, quedari liberado de ese
riesgo, pagéindosele lo que le corresponde menos los gastos
de cobranzas.

Hay otro caso, en el que el exportador que emite gi-
ros a la vista puede también depositarlos para su cobro, -
el procedimientc es igual, excepto que es mis breve, y por
lo mismo el exportador recibe su pago en su propia moneda-
y més aprisa,

De nuevo 21 exportador asume todos los riesgos inhe-
rentes a la falta de aceptacién o de pago por parte del gi
rado en el exterior.

116 Ibid.
117 1bid.
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El elemento del crédito se limita al pe-
riodo relativamente breve que requiere enviar-
el giro al exterior, presentarlo al importador
y recibir el gire mcdlnnte el proceso regular-
de la cobranza (1183.

En relacifn al sistema del descuento, el girador de --
una letra a cierto tiempo puede recibir inmediatamente el-
pago en su propia moneda,

El girador, puede vender sus giros a su banco o 2 --
cualquier banco nacional que tenga corresponsales y gue --
realicen operaciones en el exterior. Si el giro es en l61a
res el descuento se hace en el mercade interior, y la tran
saccibn de cambio internacional se pospone hasta la fecha-
de vencimiento. Si el giro es en moneda extranjera, puede-
entonces descontarse fuera del pais o conservarse para su -
cobro en la fecha del vencimiento. En cualquiera de los --
dos casos, cl cobro queda a cargo del sistema bancario, y-
la tranferencia de fondos puede posponerse o no hasta el -
vencimiento del giro.

Los giros emitidos por el exportador, en
maneda nacional o extranjera,y comprados y des
contados por un banco, generalmentc se pagan -
bajo la responsbilidad del exportador. Es decir
el exportador debe correr el riesgo de la no -
aceptacibén y de la falta de pago por parte del
importador extranjero {(119).

4,CREDITOS DOCUMENTARIOS

El Crédito Documentario es un instrumento de probada
eficacia y ductibilidad, que pone a disposicién de Exporta

118 Ibid., p. 220.
119 Ibid., p. 221.
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dores e Importadores las Instituciones Bancarias.

En el curso de los afios y en la ejecucién de los Cré
ditos Documentarios, han surgido entre los Bancos diferen-
tes formas de expresiones v definiciones.

As{ para permitir una reglamentacién uniforme en ei-
trdfico mundial, la Cémara de Comercioc Internacional, que-
es una Organizacién, que actfia con vista a promover una --
mis amplia libertad del Comercio Internacional, ha codifi-
cado los Usos y Reglas Uniformes relativos a los Créditos-
Documentarios.

Como instrumento de trabajo blsico de las transaccio
nes internacionales, el Crédito Documentario necesita defi
niciones y terminologia claras y precisas.

De acuerdo con la codificacién hecha por la Cémara,-
se entiende por Crédito Documentario:

En estas disposiciones, definiciones y -
artfculos, las expresiones crédito (s) que se-
emplean, significan todo convenio, cualquiera-
que sea su denominacién o descripcibn, en vir-
tud del cual el Banco {Banco emisor), obrando-
a peticibn y de conformidad con las instruccio
nes de un cliente {ordemante), se¢ obligari a *

1.- Efectuar un pago a un tercerc (beneficia--
rio), o a su orden, O pagar, aceptar o ne-
gociar las letras de cambio (giros), que -
libre el beneficiario, o

2.- Autorizar que tales pagos sean efectuados-
o que tales giros scan pagados, aceptados-
o negociados por otro Banco contra entrega
de los documentos exigidos, siempre y cuan
do los términos y condiciones del crédito-
se hayan cumplido (120).

120 SWISS BANK CORPORATION: Operaciones Documentarias; Ginebra Suiza
1584, P. 8.
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Entonces es asf{, que son numerosas las modalidades -
que el Crédito Documentario adopta, entre las cuales, la -
mis importante es la Carta de Crédito en la que encontra--
mos los detalles caracteristicos de aquellas mis comunmen-
te empleadas, las cuales dentro de su gran variedad se ---
ajustan en lo esencial a la definicién dada por la Cémara-
de Comercio Internacional en las Reglas y Usos Uniformes -
relativos a los Créditos Documentarios, reglas y usos que-
estén adoptados para el manejo de éste tipo de operaciones
por la mayor parte de los Bancos y pafses que juegan un pa
pel significativo en el Comercio Internacional.

Las Cartas de Crédito, junto con otras formas de cré
ditos scmejantes, constituyen una seccién del financiamien
to del Comercio exterior, a la que suele hacerse referen--
cia bajo el nombre de Créditos Comerciales documentados; -
y se ha desarrollado un conjunto de costumbres y précticas
uniformes para manejar estos créditos, que ha compilado la
Cémara de Comercio Internacional, Esta recopilacién define
los derechos y las obligaciones de las partes relacionadas
con el crédito; enumera los documentos que los bancos debe
rin pagar: e interpreta los diversos términos técnicos que
se emplean en la propia Carta de Crédito. Las disposicio--
nes mhs minuciosas se aplican a los bancos que efectfan pa
gos de acuerdo con las Cartas de Crédito (121).

4.1, Concepto de la Carta de Crédito.

Conviene aquf definir la Carta de Crédito para deli-
near sus aspectos fundamentales, no sin antes volver a se-
fialar que no existe de hecho diferencia esencial entre la-

121 Cfr. D. BAILEY MARSH: op, c¢it., p. 225.
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la Carta de Crédito de Importacién y la Carta de Crédito -
de Exportacibén, dependiendo todo del lado en que se hallan
establecidas las partes interesadas,

Una de las definiciones que se han dado dice que es-
un instrumento expedido por un banco por cuenta de uno de-
sus clientes, autorizando a un individuo o a una firma a -
girar contra el banco o contra uno de sus corresponsales -
por cuenta del cliente, bajo determinadas condiciones sefia
ladas en el crédito. Otra definicién, que considera el ing
trumento en su scntido mis amplio. Dice que el banco que -
expide una carta de crédito ofrece su propio crédito que -
es al mismo tiempo, bueno y bien conocido, en lugar del --
c¢rédito del comprador que puede ser bueno, pero no es tan-
bien conocido (112

En la prictica cotidiana, se encuentran
miltiples expresiones que, en principio, tie-
nen el mismo significado. De esta manera se -
habla de Crédito Documentario o de Carta de -
Crédito Documentario. Los U.R.U.C.D, precisan
que esas expresiones sean aplicables a todos-
los negocios en los cuales un banco garantiza
el pago o se compromete a aceptar las letras-
de cambio, contra envio de determinados docu-
mentos (123),

Otras definiciones acerca de la Carta de Crédito son
las siguientes:

La Carta de Crédito es un compromiso con
traido en forma de carta para el exportador, -
por medio del cual un banco, por cuenta del --
importador garantiza que cubriri los giros que
se libren contra el propio banco, siempre que-

122 Cfr. JOHN L, O' HALLORAN: E a arta omercia
les de Crédito, la, ed., Jus, México, 1934, P, 1,
123 SWISS BANK CORPORATION: op. cit., p. 1l1.
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se cumplan detcerminados requisitos, hasta por-
una cantidad total especificada y durante un -
perfodo de tiempo de acuerdo con las condicio-
nes del crédito (124).

Una Carta Comercial de Crédito es un ins
trumento expedido por un banco a solicitud de~
un comprador de mercancia, por el cual el ban-
co mismo se compromete a aceptar o pagar le---
tras giradas en su contra por el vendedor en -
cuestidn, que se rige por los requerimientos -
establecidos en el instrumento (125).

Por tanto, la fraseologia de las definiciones puede-
varias, pero es claro, sin embargo, que el principio bAsi-
co implicado en ellas es el mismo, cs decir, los clientes-
tanto de aqui como del extranjero, piden a los Bancos que-
tomen la obligacién de pagar a los vendedores determinadas
sumas de dinero, contra entrega de especificados documen--
tos.

Ahora bien, previamente al establecimiento de una --
Carta de Crédito, el cliente debe presentar su solicitud,-
cuya forma impresa generalmente la proporciona el mismo --
Banco,

La solicitud de apertura es de suma importancia para
el Banco ya que, de ser aceptada, viene a constituir en --
nuestro medio el Contrato de Apertura de Crédito que se ce
lebra entre ¢l Banco y su cliente.

A este respecto, me permito aclarar que algunos Ban-
cos extranjeros incluyen la solicitud de apertura y el con

124 D. BAYLEY MARSH: op. cit., p. 224.
125 KRAMER, d' ARLIN Y ROOT:op. cit. p. 646.
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trato de apertura de crédito en un solo documento, denomi-
nidndolo Convenio de Carta de Crédito.

Es importante entender, quc si bien es cierto que la
Carta de Crédito es una contratacién separada y distinta -
del contrato bisico, no lo es menos que debe ser redactada
en e¢stricto acuerdo con los términos fundamentales de ese-
contrato. Por ningln motivo debe incluir los diversos por-
menores sobre la calidad y las condiciones de la mercancia
El monto del crédito, sin embargo, su fecha de expiracién,
los documentos que deben ser presentados, el tenor de los-
giros ¥ una breve descripcién de la mercancia deben ser es
pecificados.

Los créditos son, por su naturaleza, ope
raciones distintas de los contrato de venta o-
de cualquier otra indole en que puedan estar -
basados y cn ningﬁn caso tales contratos afec-
tarin ni obligarin a los bancos (126).

Los Banco por lo general, para conceder a un exporta
dor el apoyo financiero que requiera, toman en cuenta va--
rios presupuestos, que no siempre comunican al interesado,
y que establecen por medio de investigaciones confidencia-

les.

Desde luego, atienden a la situacién econémica del -
exportador, que se Conoce con mis o menos exactitud por --
las operaciones que realiza, ya sea en el interior o con -
el exterior, independientemente del capital que manifieste
0 en su caso tenga registrado; sin embargo, su situacibén -
personal puede ser satisfactoria para unos bancos, y no pa
ra otros, porque todo depende de los datos que se¢ recojan-

126 SIWISS BANK CORPORATION: op. cit., p. 8.
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y de las relaciones de negocios que tengan con el cliente,

En consecuencia, cl banco cumple una importante fun-
cién de confianza entre los contratantes. Por una parte, -
cuida de no pagar la suma prometida mientras las condicio-
nes del crédito documentario no hayan sido estrictamente -
cumplidas. Por otra parte, y ¢n la medida de lo posible, -
se esfuerza en defender los intereses del vendedor en el -
caso en que los documentos no correspondan a las condicio-
nes estipuladas (127).

El banco interviene a titulo fiduciario-
entre comprador y vendedor facilitando la con-
clusién de lo negocios, y atin cuando las mer--
cancias son compradas en el extranjero, el ban
co hace posible realizar la transaccién, paso-
por paso y sin demora, salvando los obsticulos
de distancia y de tiempo (128).

Como ya se indicé, el Banco que expide una Carta Co-
mercial de Crédito se obliga a pagar el importe del giro,-
ya sea en forma directa o por medio de un corresponsal es-
to significa que el beneficiario obtiene una garantfa ban-
caria de fAcil negociacién. El comprador por su parte go:a
de determinado plazo para pagar las mercancias, facilidad-
que posiblemente el vendedor no esté dispuesto a conceder-
le.

En el métode de¢ pago de la carta de cré-
dito en el comercio internacional las letras -
se giran sobre un banco y no contra un importa
dor, con lo que se convierten en letras banca-

127 Cfr. Ibid., p. 10.
128 Ibid.
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rias en vez de letras comerciales. Por lo tan-
to se da a la transaccibn una mayor seguridad-
que en cl caso de las letras comercisles (129).

De lo expuesto se desprende que la funcién fundamen-
tal de la Carta de Crédito es la de facilitar la venta de-
mercancias en los diversos mercados, coadyuvando as{ en el
desarrollo del Comercio Internacional.

4,2, Partes de una Carta de Crédito,

Por lo que hace a las partes que intervienen en la -
Carta de Crédito, afin cuando ya se han mencionado a algu--
nas de ellas, tememos que las tres partes bisicas son las-
siguientes!

1.- El solicitante, cuentahabiente o importador, que es el
comprador, el que abre el crédito.

Es la persona o cantidad que pasa instruc
ciones al Banco emisor para la apertura del --
Crédito. En la mayor parte de los casos es el-
comprador de la mercancia, pero en ocasiones -
pucde ser alghn agente que actda por cuenta --
del comprador o el banquero local de éste que-
encomienda 1a apertura del crédito a otro Ban-
co de su propio pais o de pafs distinte, por -
ne dedicarse usualmente a este tipo de opera--
ciones, Asi pubs el Banco emisor, en su aviso-
de apertura del crédito, indicarf que actba --
“por orden y cuenta de'" en el primero dec los -
casos citados, o bien "por orden de y cuenta -
de" en los otros dos casos (130).

129 KRAMER, d' ARLIN Y ROOT: op. cit., p. 646,

130 AUGUSTO MARCOS PODEROSO: Créditos Documentarios; VARIOS
Curso de Técnicas de Comercio Exterior; 2a. ed., Espa
na, 1975, p. 226.
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2,- El cmisor o expedidor, que viene a ser el Banco que ex
pide la Carta de Crédito.

Es el Banco que emite el crédito documen
tario y asume ante el beneficiario del mismo ¥y
ante cualquier otra persona o entidad que in--
tervenga en los pagos, aceptaciones o negocia-
ciones bajo el crédito la responsabilidad de -
que secunpliridn las previsiones del crédito --
respecto a tales pagos, aceptaciones o negocia
ciones {131).

3.- El bveneficiario o acreditado, es el vendedor, a favor-
de quien se abre el crédito.

Es la persona o entidad a cuyo favor es-
emitido el crédito y que mediante entrega de -
los documentos ¥ en su caso 10s giros requeri-
dos en los términos del crédito, v a condicién
de que todos los términos y condiciones estipu
ladas hayan sido estrictamente respetados pue-
den exigir al Banco emisor el cumplimiento de-
las previsiones del crédito sobre pago, acepta
cibén o negociacidn (132).

En 1la préctica, sin embargo, se introducen partes --
adicionales con el obieto de que desempefien ciertas funcio
nes necesarias. Para mayor claridad conviene observar que,
adembs de las tres partes ya mencionadas, solamente una --
parte mis en una Carta de Crédito crea una nueva relacibn -
de crédito en la transaccibén cl Banco notificador, también
1lamado confirmante, negociador o pagador.

El Banco Corresponsal se denomina también:
Notificador: notifica al beneficiario.
Negociador: negocia a peticibn del beneficiario.

131 Ibid.
132 Ibid., p. 227.
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Pagador: paga al beneficiario.
Confirmante: se compromete a pagar en los mis-
mos términos que el Banco emisor (133).

Una vez, que sabemos cuales son las partes que inter
vienen en la Carta de Crédito, debemos ver como se desarro
1la.

Sobre la base de 1as disposiciones del contrato cele
brado con el vendedor, el comprador da instrucciones a su-
Banco para que abra el Crédito Documentario correspondien-
te.

Antes de abrir el Crédito Documentario, como ya sefia
lamos, el banco controla si la solvencia del cliente o los
arreglos previos hechos con é1, permiten efectuar el pago-
a la utilizacibn del crédito.

Por regla general, el Banco encargado de abrir un --
Crédito Documentario en favor dec un vendedor extranjero, -
no se dirigir4 directamente a éste (iltimo. Reucurriri de -
preferencia a los servicios de un Banco corresponsal domi
ciliado en ¢l pais ¥y, si es posible, en 1a localidad del -
vendedor. Este segundo Banco transmitird la comunicacién -
del Banco emisor al beneficiario.

El beneficiario, tiene entonces la certeza de que el
pago esti asegurado por un Banco, con tal que todas las --
condiciones prescritas scan respetadas estrictamente por -
&1. Una vez embarcada la mercancia, reuniri los documentos
requeridos, los enviari al Banco notificador y solicitari-
su pago.

133 VICENTE QUEROL CABRERA: op. cit., p. 167.
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Con base a los documentos recibidos, el Banco notifi
cador verifica si las condiciones del Crédito Documentario
han sido estrictamente respetadas. Efectuard enseguida el-
pago en la forma prevista en el crédito y remitir4 de este
Gltimo la cobertura por su pago.

En interés del comprador, el Banco emisor controla,-
si las condiciones del crédito han sido efectivamente res-
petadas. Enseguida remite los documentos al ordenante y --
le debita en su cuenta el pago efcctuado en su nombre (134)

4.3, Principios para Los Bancos

Cabe mencionar, algunos principios importantes que -
los Usos y Reglas Uniformes relatives a los Créditos Docu-
mentarios nos indican para los Bancos y que nos ayudarin a
tener una visién mls clara del asunto que tratamos:

Para el Banco, sélo es vilido el texto del Crédito -
Documentario,

Los Bancos sc apoyan Gnicamente en el texto del Cré-
dito Documentario y en consecuencia, no pueden tener en --
cuenta las cliusulas del contrato que esté en contradiccibn
con el texto del Crédito Documentario mismo. Estc resulta-
igualmente vilido en caso de¢ modificaciones hechas ulte---
riormente al contrato sin que las cléusulas del Crédito Do
cumentario hayan sido modificadas en el mismo sentido., De-
esta manera, a la presentacibén de los documentos, el Banco
se acogerd exclusivamente al texto del Crédito (135).

134 Cfr, SWISS BANK CORPORATION: op. cit., 14.
135 Cfr, Ibid., p. 12,
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-~ Los Bancos se ocupan cxclusivamente de Documentos.

En las operaciones de Créditos Documentarios, todas-
1as partes interesadas se ocupan de documentos y no de mer
cancias, asi lo sefiala el articulo 8 de los U.R.U,C.D.

Significa, que los Bancos examinan exclusivamente si
los documentos que les son suministrados cumplen las condi
ciones estipuladas en el Crédito Documentario.

Los Bances no pueden por lo tanto controlar si la --
mercancia enviada corresponde efectivamente a la descrita-
en el Crédito, es decir, los Bancos no son responsables --
por las diferencias cualitativas o cuantitativas constata-
das entre la mercancia facturada v la efectivamente despa-
chada.

Este género de diferencias debe ser arreglade direc-
tamente cntre el comprador y el vendedor (136).

- Los Bances no asumen ninguna responsabilidad en lo
concerniente a la forma, autenticidad ¥ alcance legal de -
los documentos.

Los Bancos no asumen ninguna obligacién-
ni responsabilidad en cuanto a la forma, sufi-
cicncia, exactitud, autenticidad, falsifica---
cién o valor legal de documente alguno ni en -
cuanto a las condiciones generales y/o particu
lares, estipuladas en los documcntos o sobrea-
fiadidas a los mismos; tampoco asumen ningGna -
obligacién ni responsabilidad en cuanto a 1la -
descripcibn, cantidad, peso, calidad, estado,-
embalaje, entrega, valor o existencia de las-~
mercancias representadas por los documentos, -

136 Cfr. 1bid.
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ni tampoco en cuanto a la buena fé o a los ac-
tos y omisiones, solvencia, cumplimiento de --
las obligaciones, reputacién del expedidor, de
los porteadores o de los aseguradores de las --
mercancias o de cualquier otra persona quien--
quiera que sea (137).

Es claro que el Banco examina con cuidado razonable-
los documentos que recibe para la negociacién del Crédito-
Documentario, controlando si los‘documentos presentados co
rrespoden en su forma externa a las condiciones pactadas -
(138).

- Los Bancos no son responsables de las actividades -
de terceros que toman parte en el desarrollo del Crédito -
Documentario.

El banco no asume responsabilidad en cuanto a los re
trasos que pudieran producirse en la transmisién de mensa-
jes mientras no sea causa de los mismos. No estd obligado-
tampoco por las consecuencias derivadas de fuercza mayor, -
ni de eventos independientes de su voluntad, as{ lo indi--
can los articulos 10 y 11 de los U.R.U.C.D.

Ademfs el Banco no es responsable si su corresponsal
no cumple las instrucciones dadas para el desarrollo del -
Crédito Documentario.

Los Bancos que utilizan los servicios de
otro Banco para dar cumplimiento a las instruc
ciones del ordenante, lo hacen por cuenta y --
riesgo de éste Gltimo.

El ordenante deberd asumir todas las ---
obligaciones y responsabilidades que se deri--
ven de las leyes y costumbres en los paises ex
tranjeros ¢ indemnizar a los Bancos de todas -

137 Ibid., p. 13,
138 Cfr. Ibid., p. 13.
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las consecucncias que cllo pueda motivar (139).

Ahora bien, en el caso de que ¢l Banco hubiera - -« -
confirmado el crédito y hecho el pago al exportador, puede
no recuperar ¢l pago si no se ha dado cuenta de algunadiscrepancia
en el tiempo o en la forma de embarque de la mercancia, o-
en la descripcibn de los bienes hecha en los diferentes do
cumentos que atestiguan el embarque. Por ejemplo, la factu
ra de los bienes puede no coincidir con la descripcién que
se hace de ellos en el crédito; o los conocimientos de em-
barque pueden indicar que la fecha de embarque es poste---
rior a la fecha de expiracibn del crédito. Las estipulacio
nes referentes a estos puntos incluf{das en las Cartas de -
Crédito v en los documentos son superficiales, pero signi-
ficativas.

L1 importador puede legalmente negarse a pagar cse em
barque que no fué facturadoe correctamente, pero si la fac-
tura es corregida y todos los demfs documentos estén en or
den, el importador se verd obligado a pagar (140).

Otro caso se refiere a cuando los documentos parecen-
estar en orden, pero existe un nuevo crédito a la cuenta -
del mismo importador, ¥ se interpreta incorrectamente como
una prérroga del crédito, haciéndosec el embarque dias des-
pués de que expire el crédito original. El Banco extranje-
ro que otorgh el crédito se rechusa, a nombre del importa--
dor, a aceptar la mercancia, y el Banco que confirmb se en
cuentra con que es propietario indiscutible de esa mercan-
cia (141).

139 Ibid., p. 15.
140 Cfr, D. BAILEY MARSH: op. cit., p. 226.
141 Cfr. Ibid.

ESTA TESIS ®0 DERE
SALR BE LA BIBLIOTECA
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Tratindose del importador, como hemos mencionado, és
te esth obligado a pagar, si estén en orden los documentos,
estén o no los bienes de acucrdo con 1as normas especifica
das en el contrato de venta. Claro que los importadores --
pueden reclamar a los exportadores la viclacién del contra
to de venta, pero esto no tiene nada que ver con la vali--
dez de la Carta de Crédito. El importador no puede recu---
rrir a la proteccién legal baséndose en la propia Carta de
Crédito (142).

La Carta de Crédito deja todo el riesgo -
del crédito y la transferencia o la mayor par-
te de é1 a cargo del importador. Este sélo es-
td cn posibilidad de abrir un crédito si d4 sg
guridad completa de que pagaré en la moneda --
del exportador o en una moneda nacional libre-
mente transferible al tipo de cambio corrien--
te, Los detalles de esta parte de la negocia--
cibn se arreglan entre el importador y su ban-
co, y pueden incluir el depbsito de todo o de-
una parte de la cantidad requerida, antes de -
la concesibn del crédito. Esta es una cuestidn
por decidir entre el tomador y el dador que no
concierne a las otras partes interesadas, por-
ejemplo, el banco que confirma el crédito y el
beneficiario (el exportador) (143).

Por filtimo, el exportador que recibe el pago de acuer
do con las condiciones del crédito tiene que pagar una co-
misién por el manejo de los documentos, sujeta al acuerdo-
entre el exportador y su banco. Es de presumirse que el ex
portador ya ha cargado una cantidad adecuada que cubra es-
ta comisién en el precio de factura de las mercancias ven-
didas; de esa manera, a la postre, el importador también -
paga esta comisién. Por lo tanto, sobre el importador gra-

142 Cfr. Ibid., p. 227.
143 Ibid.
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vitan no sblo todos los riespos del crédito y la transfe--
rencia, © la mayor parte de ellos, sino también todos los-
gastos concomitantes como intereses y comisiones pagaderos
al Banco o a los Bancos comerciales que tiene intervencién
en el crédito (144).

5. MODALIDADES DE LA CARTA DE CREDITO.

En las condiciones actuales del Comercio Internacio-
nal, la Carta de Crédito se ajusta a las diversas situacig
nes que se pueden presentar, de ahf que existen varios ti-
pos Jde crédito que ésta puede adoptar.

5.1. Créditos Revocables e Irrevocables.

Como distincién primaria y esencial, las Cartas de -
Crédito pucden ser Revocables e Irrevocables.

Por 1o que hace a la cancelacién o dura-
cibén, las Cartas de Crédito pueden ser irrevoca
bles o revocables. Este privilegio se refiere -
al derecho del Banco emisor de revocar el com--
promiso de satisfacer las letras giradas en su-
contra (145).

Todo Crédito Documentario debe indicar claramente si
es rovocable o irrevocable. Si algfin crédito deja de contg
ner tal indicacién expresa, deberd considerarse como Revo-
cable.

El crédito revocable no constituye un compromiso fir

144 Cfr., Ibid., p. 228.
145 KRAMER, d' ARLIN Y ROOT: op. cit., p. 646.
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me para el Banco emisor y posibles otros bancos intervi---
nientes, ante el beneficiario. Un crédito de ésta clase --
puede ser modificado o revocado (anulado) en cualquier mo-
mento, sin aviso al beneficiario (146).

Un crédito revocable puede ser modificado
6 anulado en cualquier momento, sin notifica--
cién previa al beneficiario. Sin embarge, el -
banco emisor esti obligado a reembolsar a cual
quier sucursal u otro banco al cual tal crédi-
to haya sido transmitido y hecho utilizable pa
ra el pago, aceptacibn o negociacibn, por cual
quier pago, aceptacibn o negociacién realizado
por dicha sucursal u otro banco, de acuerdo --
con los términos y condiciones del crédito y -
de cualquier modificacibén recibida hasta el mo
mento del pago, aceptacién o negociacién, con-
anterioridad a la recepciém por é1 del aviso -
de modificacibén o cancelacién (147).

Es decir, la (nica limitacién para esta facultad de-
revocacibén, se refiere a que si el crédito revocable ha si
do avisado por el Banco emisor a través de un Banco corres
ponsal, haciendo la operacién utilizable con éste filtimo,-
ia revocacibn no seri véilida hasta que éste (iltimo Banco -
haya recibido aviso de la misma y no afectari el derecho -
de diche Banco a obtener el reembolso de todo pago, acepta
cibn o negociacifn que hubiere efectuade antes de recibir -
el aviso de enmienda (148).

Es claro que un crédito de esta clase no representa-
garantfa alguna para el exportador, por tanto, normalmente,
éste exigird que el crédito sea irrevocable, para cubrirse

146 Cfr. A. M, PODEROSO: op. cit., p. 227.

147 SWISS BANK CORPORATION: op. cit., p. 9.
148 Cfr. A. M. PODEROSO: op. cit., p. 227.



de tales eventualidades, En la préctica, encontramos que -
es muy escaso el nlmerc de créditos revocables abiertos en
relacibn con operaciones de Comercio Internacional y estos
casos infrecuentes acostumbran a referirse a operaciones -
entre empresas filiales o fuertemente vinculadas, siendo -
as{ que el crédito no pretende ser un medio de afianzamien
to de riesgos, sino vehiculo de pago gque posibilita que el
expedidor de la mercancia reciba el importe de ésta con ~-
mhs répidez que si los documentos justificativos de la ex-
portacién se enviaran en gestién de cobro a cargo del com-
prador (149},

Esta posibilidad tiene particular interés cuando se-
desea un pago répido vy la licencia o permiso de importa---
cidén obtenido por el comprador no sutoriza la transferen--
cia de fondos al exterior hasta que exista evidencia de --
'que 1a mercancia ha side va expedida al pafis de destino --
(150).

Contrariamente a lo antes indicado, el créditeo irre-
vocable constituye un compromiso firme del Banco emisor an
te el beneficiario del crédito y demis partes eventualmen-
te implicadas en el pago, aceptacién o negociacibn previs-
ta en el crédito, siempre que todos los términos y condi--
ciones de éste se hayan cumplide estrictamente (151).

La irrevocabilidad del documento requiere
de una mencién expresa, El compromisoc de pagar
el documento lo asume en este caso un banco, -
el emisor, bajo 1a finica exigencia de gque, en-
los términos de la Carta de Crédito, reciba -~
los documentos que deben estar de acuerdo a --

149 Cfr. Ibid.
150 Cfr. Ibid., p. 228.
151 Cfr. Ibid.
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las instrucciones y de que se hayan cumplido -
%os demis requisitos consignados en la Carta -
152).

Este compromiso, as{ como cualquiera de los términos-
y condiciones del crédito no pueden ser anulados o modifica
dos si no es por acuerdo de todas las partes.

Estos compromisos no pueden ser modifica-
dos ni anulados sin la conformidad de todas las
partes interesadas. La aceptacibn parcial de --
una modificacién no tendr§ efecto sin el acuer-
do de todas las partes interesadas (153).

5.2, Créditos Confirmados e Inconfirmados.

Ademés una Carta de Crédito puede ser confirmada o in
confirmada. Si es confirmada, la obligacién irrevocable del
emisor estd garantizada por un Banco confirmante, también -
asesor, localizado en el pais del beneficario. Un beneficia
rio busca confirmacién en caso de insatisfaccién con la se-
guridad que ofrece el Banco emisor, que le es extranjero, -
por lo que desea la garantia de un Banco situado en su pro-
i pio pais (154).

El Banco corresponsal, requerido por el Banco emisor-
para agregar su confirmacién al crédito no est4 obligado a-
atender tal solicitud, pero si voluntariamente la acepta y-
confirma el crédito, a partir del momento en que agregue --
vilidamente su confirmacién adquiere el compromiso firme de
que las cléusulas de pago 0 aceptacién serén ejecutadas, o-
en su caso, las letras negociadas sin recurso contra el li-

152 V. QUEROL CABRERA: op. cit., p. 173.
153 SWISS BANK CORPORATION: op. cit., p. 11,
154 Cfr. KRAMER, d'ARLIN Y ROOT: op. cit,, p. 648, 649,
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brador, siempre que los términos y condiciones del crédito
sean cumplidos (155).

La confirmacién es complementaria de la--
irrevocabilidad, por lo que aquella calidad de-
be concurrir con la Gltima; no se requiere, en-
cambio, que la Carta de Crédito irrevocable, --
sea a la vez, confirmada. Toca al banco emisor-
solicitar de su corresponsal la confirmacién --
(156).

Entonces, con el financiamiento por Cartas de Crédito
se garantiza el pago al exportader sin que haya que recu---
rrir a €1, en caso de que ¢l importador deje de pagar, por-
que la obligacibn recae en el banco del importador y para -
garantizarlo la Carta de Crédito ha de ser irrevocable por-
el Banco emisor, y 1o que resultarfa ideal desde el punto -
de vista del exportador, seria confirmada por un Banco dig-
no de confianza cn el pais del exportador.

Resulta as{, que la Carta de Crédito confirmada e ---
irrevocable constituye una doble garantfa de pago, que re--
frendan a la vez el Banco del importador y un Banco en el -
pais del exportador.

5.3, Créditos con Clafisula Transferible.

Por otro lado, un Crédito Documentario irrevocable --
confirmado o no, puede incluir entre sus términos la cléusu
la de Transferible, con lo que se faculta al beneficiario -
pars pasar instrucciones al Banco encargado de efectuar el-

155 Cfr. A.M. PODEROSO: op. ¢

it., p. 228,
156 V. Q. CABRERA: op. cit., p. 4,

17
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page ¢ la aceptacibn, o a cualquier Banco autorizado para -
efectuar la negociacibn en ¢l sentido de permitir la utili-
zacibn del crédito, en su totalidad o en parte, por uno o -
mis beneficiarios (157).

Esta posibilidad de transferencia sélo existe, para -
los créditos que mencionan la condicibn de transferibles, -
y de acuerdo con lo que determinan las Reglas y Usos Unifor
mes Relativos a los Créditos Documentarios, el primer bene-
ficiario s6io puede disponer la transferencia a un segundo
beneficiario dentro del mismo pais, ya que para poder hacer
la transferencia a un segundo beneficiario en otro pafs dis
tinto, el crédito lo debe mencionar expresamente (158).

Cabe mencionar, que los créditos transferibles lo son
por una sola vez,

5i el crédito transferible permite embarques parcia--
les, pueden transferirse separadamente distintas fracciones
gue en conjunto no sobrepasen el importe total del crédito.
El conjunto de estas transferencias parciales se considera-
r8 como una sela transferencia (159).

La transferencia de un crédito debe ser -
efectuada respetando los términos y condiciones
en que el crédito est4 establecido, con la fGni-
ca cxcepcibn del importe del crédite, de cual--
quier precio unitaric mencionado en el mismo y-
del plazo para el embarque o presentacién de de
cumentos, que pueden ser acortados, todos o al-
gunos de ellos, por instrucciones del primer be
neficiario (160).

157 Cfr. A. M. PODEROSO: op. ¢it., p. 228,
158 Cfr. Ibid.

158 Cfr. Ibid.

160 1bid.
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Cuando un crédito ha sido transferido y el primer be
neficiario debe de entregar sus facturas para sustituir a-
las del scgundo beneficiario, si deja de hacerlo a8l primer
requerimiento del Banco encargado del pago, aceptacién o ng
gociacibn, éste (ltimo tendr§ el derecho de hacer seguir -
al destino previsto en el crédito los documentos recibidos
del segundo beneficiario, inclufidas las facturas de éste,-
sin incurrir en responsabilidad alguna ante el primer benge
ficiario (161).

Por consiguiente, el primer beneficario debe tomar -
las medidas precisas para que en el momento oportuno haga-
1la sustitucién de las facturas, si es que tal sustitucién-
debe llevarse a cabo.

El Banco, que sea requerido para efectuar la transfe
rencia, tanto si el crédito lleva su confirmaciém como si-
no la lleva, no estari obligado ha hacer la transferencia-
sino dentro de los limites y las formas que expresamente -
consienta y a condicibén de recibir el pago de su comisién-
y gastos de su transferencia, los cuales son a cargo del -
primer beneficiario, salvo estipulacién en contrario,

5.4. Crédito Revolvente o Rotativo.

Otra modalidad que puede adoptar la Carta de Crédito
por la posibilidad de disponer nuevamente del importe hneggo
ciado, es el llamado crédito revolvente o rotativo, el ---
cual al ser utilizado queda automiticamente reinstalado en
sus condiciones originales.

161 Cfr. Ibid., p. 229.
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El crédito revolvente o rotativo, es el -
que establece en sus términos y condiciones que
una determinada suma se renueve o restablesca -
sin modificar espec{ficamente el crédito. Puede
ser revocable ¢ irrevocable y se puede restable
cer en consideracién al tiempo o al valor. Si =
se establece en relacién al tiempo, el crédito-
estarf a disposicién automiticamente en la suma
determinada, sin consideracifn a que se haya co
brado una suma cualquiera en el perfodo ante--=
rior,

Para este tipo, el crédito puede ser acu-
mulativo o no. Si es de ese primer tipo, las su
mas no utilizadas en el perfodo anterior pueden
ser aprovechadas en los siguientes perfodos., En
el caso del no acumulativo, no hay ese aprove--
chamiento posterior.

El crédito acumulativo se establece en --
cuanto al valor; la cantidad determinada en el-
crédito se restablece al momento de utilizarlo-
dentro de un perfodo total de validez. Puede --
tratarse de un crédito de renovacibén automitica
inmediatamente después de la presentacién de --
los documentos de la operacién que respalda, o-
puede referirse a un restablecimiento luego de-
que el banco emisor reciba y acepte tales docu-
mentos (162). .

6. FORMA Y PLAZO DE PAGO

Al hablar de las modalidades mis usuales de la Carta-
de Crédito, hemos de referirnos, respecto a la forma y pla-
20 de pago de las mismas, con base en cual sea el Banco que
una vez cumplidas las condiciones y plazos previstos en el-
crédito, debe realizar el pago.

6.1. Créditos pagaderos en las cajas del Banco emisor.

En estos créditos, el pago lo realiza el Banco emisor

162 V. Q. CABRERA: op. cit., p. 168,
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que puede facultar a un Banco determinado en el pais del -
beneficiario para que efectfie 1a negociacién del giro y --
los documentos,c puede dejar esta posibilidad abierta para
cualquier Banco.

Ahora bien, si el Banco facultado para efectuar la -
negociacibn, agrega su confirmacién al crédito, la negocia
cibn que realice serd sin recurso ante el librador, pero -
si el crédito no estd confirmado poer el Banco que actfia co
mo negociador, éste no responderi de que el gire y los do-
cumentos sean pagados por el librador, ya que la responsa-
bilidad recae exclusivamente sobre el Banco emisor del cré-
dito.

Estos créditos pueden ser utilizables:

A la Vista: Sin requerir la presentacibn de giro, es
decir, el Banco emisor del crédito se compromete a pagar a
la presentacibn de los documentos que reciba, siempre que-
los términos del crédito se hayan cumplido.

Mediante Giros: Se requerirf 1a presentacibn de gi--
Tos a 1la vista, emitidos por el beneficiario a cargo del -
Banco emisor del crédito, o bien, a cargo del ordenante, -
seglin 1o determine el crédito,

A Plazo: Estos créditos con pago aplazado pueden pre
ver que cada embarque dé lugar a un solo pago, o bien a va
rios pagos a distintos plazos, de los gue el primero, pue-
de ser incluso a la vista, Pueden no requerir la presenta-
cién de giros, en éste caso el Banco emisor responderi de-
que, una vez recibidos los documentos, efectuarf el pago,-
si las condiciones del crédito fueron estrictamente cumpli
das (163).

163 Cfr. A.M, PODERGSO: op. cit., p. 234.



6.2. Créditos pagaderos en las cajas del Banco avisador.

El Banco emisor solicita al Banco avisador que efec-
the el pago de los documentos, ya sea a la presentacién c -
vencimiento de los periodos de plazo que el crédito sefiale.

[4

Estos créditos que se pagan en las cajas del Banco -
avisador pueden ser a la vista y a plazo.

En los pagaderos a la vista hay varias modalidades:-
Por 1o que se refiere a cuando no se exige giro, sefialancdo-
que el Banco avisador pagarf a la presentacibn de los docu-
mentos que le sean entregados, siempre gque éstos se ajusten
a los términos y condiciones del crédito, o cuando se exige
giro a la vista a cargo del Banco avisador, que éste pagari
si 1o recibe acompafiado de los documentos que seflalan en el
crédito (164).

En ocasiones, el crédito utilizable a la
vista en las cajas del Banco avisador conten--
dri una clfusula que autorice pagos con antici
pacibén al embarque o expedicibén de la mercan-~
cfa y que, naturaimente, no requieren la pre--
sentacién de documentos justificativos del em-
barque (165).

Asf, el crédito puede autorizar que una parte de su-
importe sea pagado al beneficiario contra entrega de un sim
ple recibo, y el resto del importe contra la presentacibn -
de los documentos del embarque.

Mis comGn es el caso en el cual el pago anticipado -
se haga bajo la férmula de "cléusula roja', que constituye-
una denominacién universalmente empleada, ya que permite ap

164 Cfrt. Ibid,, p. 235.
165 Ibid.
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ticipar el pago al beneficiario del importe total de la mer
cancia, o de una parte del mismo, por la entrega del recibo
en el que el beneficiario se compromete a devolver el anti-
c¢ipo si dentro del plazo estipulado en el crédito no presen
ta los documentos jusitificativos de haber efectuado el em-
barque de la mercancia en los términos y condiciones que se
hubieran sefialado (166).

Una vez que el beneficiario entregue los documentos-
de embarque al Banco, éste disminuird de la liquidacién de-
finitiva el importe anticipado. E1 empleo de &sta cliusula-
como se puede observar, implica un alto grado de confianza-
en el beneficiario por parte del comprador, ya que el bene-
ficiario queda como Ginico responsable de la eventual devolu
cién del anticipo.

Eliminando riesgos para el ordenante, se-
abren créditos que permiten que el Banco avisa-
dor haga pago total o parcial antes de la pre--
sentacién de los documentos, contra entrega por
el beneficiario de una garantia bancaria que --
responda de la devolucign del anticipo, en caso
de que el beneficiario no presente al Banco avi
sador dentro del plazo sefialado por el crédito-
los documentos conformes justificativos de que-
ha efectuado el embarque de 1la mercancia de ---
acuerdo con las condiciones previstas (167).

6.3, Créditos a Plazo.

Pueden también, los créditos pagaderos en las cajas-
del Banco avisador prever pagos diferidos, en los que se --
puede requerit o no la emisibn de giros por parte del bene-

ficiario.

166 Cfr., Ibid.
167 Ibid., p. 236.



§i el crédito no requiere giros, al recibo de los do
cumentes sefialados, el Banco avisador, deberi informar al-
beneficiario, que en la fecha o fechas de pago se le abona
4 el importe o importes correspondientes.

Cualquier anticipo que el beneficiario pretenda del-
Banco avisador a cuenta de los pagos que éste tiene que ha
cerle a los vencimientos sefialados, seri objeto de negocia
ciones entre el beneficiario y el Banco avisador (168).

S$i el crédito requiere giros a plazo emitidos por el
beneficiario a cargo del Banco avisador, el Banco al reci-
bir los documentos conformes, procederd a estampar su acep
tacibn en los giros y los devolveri al beneficiario o los-
retendrd en su poder para efectuar el pago al vencimiento-
o vencimientos respectivos, seglin las instrucciones que en
uno y otro caso le haya pasado el beneficiario (169).

6.4.- Créditos pagaderos en las cajas de un Banco distinto
al emisor y al avisadoT.

Se da con frecuencia el caso de apertura-
de créditos en que el Banco emisor, al estable-
cerlos en una moneda internacionalmente cotiza-
da y distinta a la de su propio pafs y a la del
pais del exportador, sefiala un Banco estableci-
do en el pags en el que la moneda del crédito -
es del curso legal, para que actfie como pagador
del crédito. En este caso, los términos y condi
ciones del crédito deben estipular claramente -
si los documentos gue el beneficiario debe pre-
sentar al Banco avisador en el pafs, deben ser-
hechos seguir al Banco designado como pagador,-
o si tales documentos deben remitirse al Banco-
emisor del crédito y al Banco pagador solamente

168 Cfr,, Ibid,
169 Cfr. Ibid.
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un giro a su cargo acompaiiado de certificacibn
del Banco que haya actuado como negociador, g£a
rantizando que todos los términos y dondicio-=
nes del crédito se han cumplide (170).

Es importante sefalar, que estos créditos pueden ---
adoptar cualquiera de las modalidades mencionadas al tra--
tar de los pagos en las cajas del Banco emisor, pero sola-
mente a partir del momento en que se haya pagado o acepta-
do los giros, ya que hasta entonces, de no llevar el crédi
to su confirmacién, no habr4 acuerdo alguno,

7. FORMA DE AVISO.

Por razones tradicionales, la forma dada a la apertu-
ra del crédito puede variar segln el pafs y el Banco, sin -
embargo, en la prictica la Carta de Crédito Comercial,cons
tituye la formalizacién del aviso por parte del Banco emi-
sor, la cual consiste en un escrito dirigido al beneficia-
rio en la que se detallan los términos y condiciones que -
debe cumplir éste para obtener el cobro de las mercancias-
amparadas por dicha Carta de Crédito.

Las Cartas de Crédito Comerciales suelen ser envia--
das directamente por el Banco emisor a los beneficiaries y
generalmente son utili:ables mediante giros que los benefi
ciarios libran a cargo del Banco emisor y que son acompaifia
dos por los documentos que en el crédito se exigen (171).

En general esta carta de crédito le es --
transmitida por intermedio de un bance de su --
pais.

170 Ibid., p. 237.
171 cfr., Ibid., p. 230.



El beneficiario estd autorizado a girar-
una letra contra el banco o contra el compra--
dor y a remitirla a un banco con los documen--
tos determinados para 1a negociacién (172).

Se df el caso, como ya los hemos mencionado, al ha--
blar de las partes que intervienen en los créditos documen
tarios, que en lugar de efectuar directamente el envio de-
una Carta de Crédito al beneficiario, el Banco emisor avi-
sa al Banco notificador de la apertura de crédito y le so-
licita ponerlo en conocimiento del beneficiario.

El Banco avisador hara seguir el crédito-
original al beneficiario después de hacer en 1lu
gar apropiado del aviso una anotacién en la que
sefiale s1 la entrega del aviso del crédito docu
mentario la efectua sin asumir compromiso en la
operacién, o bien si agrega su confirmacién al-
crédito. En lugar de hacer esa anotacién en el-
propio aviso original del crédito, el Banco avi
sador puede suscribir una carta de envio dirigi
da al beneficiario en la que hari mencién de si
el crédito unido a la misma lleva o no su con--
firmacién (173).

Puede también, el Banco emisor enviar una carta diri
gida a un Banco corresponsal suyo instruyéndole para que -
sea éste el que formalice 1la apertura del crédito en sus -
propias cajas, o para que avise al beneficiario la apertu-
ra del crédito por parte del Banco emisor con o sin confir
macidén del Banco avisador (174).

Para simplificar este procedimiento la -
Cémara de Comercio Internacional ha creado for
mularios especiales que contienen al mismo ---

172 SWISS BANK CORPORATION.Op. cit., p. 19.
173 A. M, PODEROSO: Op. cit., p. 230.
174 Cfr., Ibid,
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tiempo el aviso al banco notificador asf como
el aviso al beneficiario (175).

Ocurre que para la emisibén de un crédito puede tam--
bién utilizarse la via telegrifica, pero en estos casos el
Banco emisor, deberi emplear la mediacién de un Banco co--
rresponsal en el pais del beneficiario, para efectos de au
tenticidad, con el que tenga convenido un sistema de cla--
ves.

Al recibo del telex o telegrama, el Banco avisador -
comunicari al beneficiario, el texto del mensaje recibido,
indicando que la comunicacién la cursa sin compromiso por-
su parte, ya que es natural que en esta fase de la opera--
cibn no adquiera responsabilidad sobre un crédito cuyos de
talles completos desconoce, También deberi indicar los ---
eventuales errores o mutilaciones que pudieran haberse pro
ducido en la transmisién telegréfica, pues puede ocurrir -
que un telex o cable, aparentemente normal, por falla mecé
nica durante la transmisién haya sufrido la supresibn de -
una o mis lineas completas en las que se requiera alglin do
cumento o condicién especial y cuya falta no sea fécilmen
te detectable a la vista del texto recibido (176).

El Banco emisor, al extender la Carta de crédito de-
be mencionar que se trata de una operacién ya preavisada -
por cable, de lo contrario seré responsable de las dificul
tades que pudieran surgir por duplicacién del crédito.

Cuando un banco emisor pasa instrucciones
a otro banco por cable, telegrima o telex para-
que avise un crédito y si la confirmacién pos--

175 SWISS BANK CORPORATION. Op. cit,, p. 19.
176 A. M. PODEROSO: op. cit., p. 231.
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tal ha de ser el instrumento que permita la -~
utilizacibn del crédito, el cable, telegrima o
telex debe indicar que el crédito tendr§ sola-
mente efectividad a la recepcibén de 1z mencio-
nada confirmacién postal. En este caso, el ban
co emisor debe enviar al beneficiario el ins--
trumento que permita la utilizacidn del crédi-
to y cualquier modificacién posterior a través
del banco avisador (177).

Si el ordenante de un crédito documentario ya emiti-
do y avisado al beneficiario pasa instrucciones al Banco -
emisor interesado de que alguno o algunos de los términos-
y condiciones del crédito sean modificados, el Banco emi--
sor debe con oportunidad avisar al beneficiario para evi--
tar mayores problemas. Sin embargo, el beneficiario de un-
crédito irrevocable no estd obligado a admitir cualquier -
enmienda que el ordenante pueda pretender introducir en --
los términos y condiciones del crédito, y , si al recibir-
un aviso de enmienda se encuentra que no es conveniente a-
sus intereses, o al convenio al que llegh con el ordenan--
te, tiene la facultad de rechazarla y hacer uso del crédi-
to en los términos y condiciones que se hubieren sefialado-
en un principio, puesto que como mencionamos anteriormen--
te, un Crédito Documentario irrevocable, es un compromise-
; firme que no puede ser alterado sin consentimiento de te--
' das las partes interesadas.

Por su parte, el beneficiario no estd facultado para

aceptar parte de los términos de una enmienda y rechazar -
otros, es decir, no podré hacer uso del crédito acogiéndo-
se solamente a aquellas partes de la enmienda que encuen--
tre mis convenientes para &1 ajustindose a los términos --
del crédito original en aquellos otros aspectos en que es-
time que la enmienda no le ha favorecido.

177 SWISS BANK CORPORATION. op. cit., p. 11.
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8, DOCUMENTOS DEL CREDITO DOCUMENTARIO.

Una vez que no hay objeciones en cuanto al Crédito =
Documentario es conveniente cerciorarse de que no se ten--
drd dificultad por lo que respecta a los documentos exigi-
dos en el crédito para la utilizacibn del mismo, con el ob
jeto de evitar demoras, ya que una vez efectuado el embar-
que puede suceder que la presentacifn de éstos se haga con
retraso o fuera de plazo, o bien no estén ajustados a los-
términos del crédito.

Es importante, entonces, seflalar las caracter{sticas
que deberin reunir esos documentos, los cufles como ya lo-
vimos en la Letra Documentada son muy variados, pero en el
caso del Crédito Documentario los bhsicos y més comlnes --
son los siguientes, siendo aludidos solamente en la exten-
sién necesaria.

1.- Factura Comercial: La Factura Comercial, como lo sefia-
lamos anteriormente describe la mercancia en términos-
que coincidan literalmente con los sefalados en el cré
dito, sin embargo en los otros documentos, la mercan--
cia puede indicarse en términos mis genéricos siempre-
que estos en ningfin punto se contradigan con la des---
cripcibén contenida en el crédito y la Factura comer---

cial.

2.- Conocimiento de Embarque. Constituye el documentos jus
tificativo de la expedicibn de la mercancfa.

El conocimiento de embarque, segfin su tex
to impreso, es por mercancia embarcada o mercan
cfa a bordo, o en caso contrario lleva sobre---
puesta una mencién justificativa de que la mer-
cancf{a ha sido puesta a bordo. Esta mencibn ge-
canografiada o estampada mediante sello habréa -



a8

de ir firmada por 1a Compafifa Naviera o su - -
agente, y fechada, siendo esta fecha la que --
considerd vilida, a los efectos previstos en -
el crédito (178).

3.- Documento de Seguro. En el caso de que el seguro sea cu
bierto por el beneficiario, el documento se describiri-
en el crédito como Péliza de Seguro,_ Certificado de Se-
guro o bien, Péliza Certificada de Seguro, pero cuando-
el seguro lo cubre el ordenante del crédito, se debe se
fialar en las condiciones de éste, que el beneficiario -
tiene que presentar una carta o telegrama, dirigida al-
ordenante o al Banco emisor del crédito ya sea antes o-
al mismo tiempo del embarque, en el que se darin los de
talles necesarios respecto a 1a fecha de embarque, nom-
bre del buque, clase, cantidad v valor de la mercancia,
niimero y marcas de los bultos, etc,, para poder cubrir-
el seguro en destino.

Ademis, una declaracién del seguro suscrita por el ex--
portador en nombre y por cuenta del ordenante del crédi
to a una Compafiia de Seguros, con la que el ordenante -
del crédito tiene concertada una péliza (179).

El documento de seguro es de fecha igual-
o anterior a la del embarque y expedicibn de la
mercancia o hace constar expresamente en su tex
to que los efectos de cobertura del seguro empiczan en ©
antes de dicha fecha de embarque y expedicién,-
El documento de seguro deberfd cnumerar los ries
gos cubiertos entre los que habrin de figurar -
todos los especificados en el crédito (180).

178 A. M. PODEROSO: op. cit., p. 239.
179 Cfr., Ibid., p. 240.
180 Ibid., p. 241,
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4.- Certificado de Origen. CEste certificado tiene por obje-
to acreditar el origen de las mercancias, y sucede en -
ocasiones que en lugar de solicitarse éste documento, -
figure en la factura comercial una declaracibn visada -
por el Censulado del pais comprader, en la que se d& fe
del origen de la mercancia.

Aparte de estos documentos, puede requerir el crédito
otros que sean caracteristicos del tréfico de algln tipo de
mercancias o sean exigidos por las autoridades del pais im-
portador o se consideren necesarios o convenientes para la-
operacién particular de que se trate como son:

A.- Factura consular suscrita por el Consulado del pais de-
destino de la mercancia.

A veces, se especifica en el crédito que si no hay --
Consulado de tal pais en el puesto de embarque, o bien ni -
en ese punto ni en otro punto del pais, puede admitirse fac
tura consular o visado consular del cénsul de otro pafs --
con el gue el primeroc mantenga relaciones normales. Puede -
el crédito incluso dispensar la presentacibn de la factura-
consular si no hubiera en el puestoc de embarque, o en cual-
quier otro punto del pais, Consulado del pais de destino de
la mercancia (181).

B, - Facturas especiales de Aduana.

Estas son impresos oficiales de algunos -
paises que facilitan los Servicios Comerciales-
de sus representaciones diplomiticas, y que sus
tituye a las facturas consulares y complementa-
y a veces también sustituye a las facturas co--
merciales (182).

181 Cfr. 1bid., p. 2a41.
182 Ibid., p. 240.



Certificado Fitosanitario, o certificado de Inspeccibn

Certificado de anflisis y calidad de la mercancia.
Lista o certificado de pesos y embalajes.

Certificado de inspeccién de bodegas o tanques del bu--

Certificado relativo a la categoria y edad del buque --

Certificado en el que se¢ declare que el buque transpor-
tador no est4 inclufdo en la lista negra del pafs de --
destino de la mercancia y que en su viaje no tocari ---
puertos o aguas de paises incluidos en dicha lista.

Certificacién declarando que el beneficiario exportador
no es empresa filial de otra establecida en pafis que --
sea considerado enemigo por el pais comprador, ni se en
cuentre vinculado con alguna de tales empresas, ni que-
1a mercancia contenga partes de tal pais enemigo.

Ademis de cualquier otro documento que justifique un in

c.-
Sanitaria.
D.- Certificado de desinfeccibn.
E'-
F.-
G.-
que.
H,- Certificado de control de embarque,
I.-
transportador.
J. -
K. -
L.-
terés particular (183).
183 Cfr. Ibid., p. 240 y 241,



Is sumamente importante que todos los documentos con-
cuerden no sélo cada uno de ellos con los requerimientos -
especificos que para tal documento se estipulen en el cré-
dito, sino unos documentes con otros, sin que se observen-
contradicciones o diferencias entre las descripciones de -
fechas, cantidades, marcas, nGmeros, etc., entre unos docu
mentos Yy otros.

Si los documentos presentados no se ajus
tan estrictamente a los términos y condiciones™
del crédito, el Banco receptor habri de formu--
lar las correspondientes obieciones, En algdn -
caso seri posible rectificar o sustituir en ---
tiempo h&bil el documento o decumentos incorrec
tos, pero otras no ser4 as{ y cntonces, al no -
haberse dispuesto dentro del plazo oportuno de-
todos y cada uno de¢ los documentos exigidos, el
beneficiario dejard de alcanzar la plena garan-
tia ofreccida por el crédito, ya que la decisiébn
final habr4 de tomarla el ordenante (184).

Entonces, las razones por las que un Banco puede re-
chazar los documentos son miltiples, ya que puede ser que-
el documento de embarque sea objetado por ser expedido en-
condiciones no establecidas en la Carta de Crédito, o por-
que los documentos del seguro sean discrepantes con la Car
ta, ya sea en cuanto a los riesgos, que el seguro sea insu
ficiente, que la fecha del seguro no coincida con la de la
carta, o que las mercancias no concuerden en cuanto a su -
naturaleza, calidad, valor, voldmen, peso. Otro caso serfa
cuando la Carta de Crédito sefiale para la operacién una mo
neda diferente que la expresada en los otros documentos.

Sucede también, que el Conocimiento de Embarque pue-
de no indicar si los fletes se pagan o no, o en el caso de

184 Ibid., p. 241.
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que se pague con letra de cambio, ésta mencione un librado
diferente que el consignado en la Carta de Crédito, o sea-
pagadera en otra fecha, o que se¢ omitan las firmas necesa-
rias o las constancias indispensables (185).

Si hay un plazo establecido para enmendar
los errores y no se cumple el reparo en ese tér
mino, el exportador puede perder el derecho a -
cobrar a través de la Carta de Crédito. A veces
si asi lo conviene el exportador, podri superar
se la discordancia con el pago de una indemniza
cibén, pero si no es asi, el exportador deberd T
devolver lo percibido con intercses (186).

En cuanto a ésto, el Swiss Bank Corporation sefiala -
que los errores, afin cuando sean sblo formales, tienen el-
efecto de hacer caducar la obligacién de pago de los Ban--
cos que intervienen, pudiendo efectuar el pago en la medi-
da en que el comprador sc declare expresamente de acuerdo-
en aceptar los documentos a pesar de las discrepancias ---
existentes (187).

Por Gltimo, es conveniente que la presentacién de --
los documentos al Banco que ha de recibirlos sea efectuada
dentro del plazo sefialado en el crédito. Si la fecha 1{mi-
te de presentacién cae en un dia que no sea hébil, 1a re--
cepcidn de los documentos por el Banco que haya sido desig
nado, debe hacerse el primer dfa hébil siguiente.

Consideremos por tanto que, los Créditos Documentarios
son instrumentos muy (tiles, de los que el exportador pue-
de obtener ventajas y seguridades notables, siempre que --

185 Cfr. V. QUEROL CABREA: op. cit., p. 84, 85.
186 Ibid., p. 85.
187 SWISS BANK CORPORATION: op. cit., p. 35.



atienda con todo cuidado las caracteristicas del crédito, sus nece
sidades y posibilidades, y cuide igualmente de que los docu
mentos que s¢ presentan no ofrezcan ancmalias o discrepan--
cias que impidan obtener un resultado eficaz.

Ain cuando la apertura de un crédito documentario --
puede ofrecer ventajar para ambas partes, exportador e im--
portador, aquéllas suelen ser mayores para el exportador ya
que éste, al obtener el crédito a su favor, y si ademis es-
irrevocable, queda cubierto de la eventualidad de que el im
portador pretendiera anular la operacién por haber dejado -
de interesarle debido a cualquier razdén. Aparte de que, co-
mo indicamos anteriormente, el crédito documentario le ase-
gura el puntual cobro de la exportacién aidn en el caso de -
que el comprador pudiera tener dificultades econémicas e in
cluso si llegari a la quiebra. Ahora bien, si ademfs de ser
irrevocable por parte del Banco emisor, el crédito fuera --
confirmado, por un Banco del pals exportador, el exportader
queda también cubierto de la posible falta de pago por par-
te del Banco emisor, incluso si ésta se debe a decisiones -
oficiales o a circunstancias de tipo politico del pais com-
prador (188).

9. CONDICIONES ESPECIALES DE PAGO.

Para ciertas transacciones y en ciertas condiciones-
se han establecido Condiciones Especiales de Pago como es -
el caso de:

1.- Préstamos y Concesiones del Gobierno.

2.- Bonos.

188 Cfr. A.M. PODEROSO: op. cit., p. 220.



3.- Transacciones de Trueque.

Por lo que se refiere a la primera condicién, podemos
sefialar que estos préstamos se pagan mediante un convenio -
de crédito por el cual los bancos o las dependencias del go
bierno adelantan fondos para el pago de la mercancia expor-
tada. El exportador en este caso puede recibir el pago , --
aunque la exportacibn fuese doméstica y los fondos provinig
ran de adelantos o de la venta de valores (189).

El descubrimiento en la finanza privada de nuevas - -
técnicas para conceder créditos y transferir fondos es para
lelo a un desarrollo similar en los créditos guhernamenta--
les. 8610 en afios relativamente recientes el crédito pfibli-
co ha alcanzade importancia en el financiamiento de las ex-
portaciones, y en el otorgamiento de créditos en favor de -
empresas y gobiernos extranjeros {190).

Es importante entender, que las transacciones pueden
financiarse o por los métodos tradicionales ya vistos, gi--
ros a la vista o a cierto tiempo, cuenta corriente, etc., o
por letras de crédito libradas o confirmadas por los Bancos
designados, ésto también es cierto cuando se trata de crédi
tos de gobierno a gobierno, pero entonces es sobre todo pro
bable que las operaciones especificas sean financiadas por-
Apertura de cuenta o por Cartas de Crédito (191),

En cuanto a los bonos, debemos mencionar que, duran-
te las escaseces financieras, los exportadores en algunos -
casos se han visto obligados o invitados por los gobiernos-

18%¢ Cfr. KRAMER, d' ARLIN, ROOT: op. cit., p. 633 ¥ 634,
190 Cfr. D. BAILEY: op. cit., p. 230.
191 Cfr. Ibid.
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extranjeros a aceptar bonos en satisfaccidn de las deman--
das de pago de los embarques de exportacibén. Se ha hecho -
ésto cuando los fondos se han quedado congelados debido a-
restricciones de cambios extranjeros.

La escasez de dblares, considerablcmente-
acentuada por la Segunda Guerra Mundial y la --
postguerra, ha aumentado el respeto del exporta
dor por la seguridad. Esa misma escasez de d6la
res explica en gran parte la presién que se ha-
ejercido sobre el gobierno en solicitud de di--
versos tipos de crédito a la exportacién, suple
mcnt§r1os del que proporciona la banca privada~
(152

Por Gltimo, las Transacciones de Trueque parte del -
Comercio Internacional, se financian a través de éste me--
dio, En este caso, el exportador recibe productos extranje
ros por su mercancia y se le permite utilizar los produc--
tos para la adquisicién de ciertos bienes extranjerocs espe
cificados.

En dado case de que no tenga éxito o no desee vender
sus derechos a un importador, el exportador se veré obliga
do a adquirir esas mercancias con la esperanza de negociar
las por si mismo o utilizarlas para su empresa,

192 Ibid.
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CAPITULO V

MARCO JURIPICO DE MEXICO

La mencionada intervencién de los Bancos de comercio,
especialmente de los de Comercio exterior, es ineludible en
razbn de que como secfialamos anteriormente, éste requiere la
cooperacién de las instituciones de crédito, por el enorme-
volfimen de capitales con que funciona.

Asi, exportadores e importadores acuden a los Bancos-
por diversos factores y para finalidades de todo género, pec
ro en el fondo, éstas se reducen a un finico acto o a una --
complejidad de actos, que en este caso especffico, conducen
a los Sistemas de Crédito para el pago de los precios en --
las transacciones internacionales, los cuales fueron anali-
zados en sus formas mis frecuentes en el capfitulo anterior-
de éste trabajo.

Sin embargo, no fue sino hasta el afio de 1940 cuando-
se pensb en la conveniencia de establecer reglas uniformes-
en las transacciones mercantiles internacionales, lo que --
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condujé a las formuladas en Viena en 1945, por la Cémara -
de Comercio Internacional, las cuales una vez revisadas en
Lisboa en 1851, y después en México en 1962, fueron reco--
mendadas por la Cémara para que se adoptasen por las aso--
ciaciones Bancarias de los diferentes paises y fuesen pues
tas en vigor en lo mayormente posible (193).

Podemos decir, que la Letra de Cambio no ha desapare
cido, actualmente tiene una funcién especifica, en conexidn
con los documentos que surgen de la interposicién bancaria
entre vendedores y compradores, para transferir a los pri-
meros el pago que por cuenta de los segundos efectfian los-
Bancos.

: Esporfdicamente en tiempos remotos, de mo

S , do sistemfitico en las ciudades italianas de 1la-

! Edad Media, se cred la carta que hasta la fecha
conserva ¢l nombre de "Letra de Cambio", instru
mento que incluso se¢ hizo ineficaz bien pronto,
para satisfacer las nuevas combinaciones mercan
tiles, sobre todo cuando se impuso la interven-
cibn bancaria {194).

1. LA LETRA DOCUMENTADA EX LA LEGISLACION MEXICANA,

La letra de cambio documentada, que se utilizé desdé
hace siglos, figura en la legislacién mexicana actual, aun
que sin dicha denominacién, en el Gnico articulo que men--
ciona la letra acompafiada de documentos representativos de
mercancfas, y que es el articulo 89 de la Ley General de -
T{tulos y Operaciones de Crédito (195}.

193 Cfr. ROBERTO A. ESTEVA RUIZ: op. cit., p. 214 y 215,
194 1bid,, p. 212. .
195 Cfr. ROBERTO A. ESTEVA RUIZ: op. cit., p. 213.
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La insercifn de las cliusulas "Documentos
contra aceptacién'' o "Documentos contra pago",-
de las mencionadas "D/a" o "D/p'", en el texto -
de una letra de cambio con la que se¢ acompafien-
documentos representativos de mercancias obliga
al tenedor de la letra a no entregar los docu--
mentos sino mediante la aceptacién o pago de la
letra (196).

En el Comercio Internacional se han establecido va--
rios sistemas en aquellas operaciones en las que se utili-
za la Letra Documentada:

En un primer caso, el remitente envia la mercancf{a -
con instrucciones de que ésta y los documentos, solamente-
se entreguen al consignatario, contra el pago de una Letra
de Cambio a la vista, en la cual figura como beneficiario,
el agente o comisionista, encargado de obrar por cuenta --
del remitente (197).

Otro caso, es cuando la entrega de la cosa y de los-
documentos se han de hacer al destinataric, contra su acep
tacién de una letra de cambio al plazo estipulado de ante-
mano {198).

En un tercer caso, el remitente entrega a un Banco -
del mismo pais de la exportacibn, una Letra de cambio a 1la
orden de tal Banco y a cargo del consignatario del pafs ex
tranjero, también documentada, para que dicho Banco, por -
su parte, de instrucciones a un corresponsal para que és-
te actfie en cualquiera de las dos formas anteriores (199).

196 Art, 89 de la Ley General de Titulos y Operaciones de
Crédito., Librerias Teocalli, México, 1986, p. 157.

197 Cfr. ROBERTO A. ESTEVA RUIZ: op. cit., p. 213.

198 Cfr. Ibid. p. 18.

199 Cfr. Ibid., p. 18.
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Por Gltimo, el exportador remitente gira una letra a
la vista o a plazo, a favor de un Banco del pais extranje-
ro como beneficiario, y a cargo del consignatario de la --
mercancia en dicho pais, igualmente con su documentacién,-
para que dicho banco beneficiario designe a la persona que
haya de proceder a la entrega de las mercancias y de los -
documentos, al consignatario, contra el pago o la acepta--
cifn de la letra por éste (200).

De los casos mencionados en los incisos anteriores,-
en opinién de Roberto A, Esteva Rufz, pueden quedar compren
didos, aunque con alguna incertidumbre, por faita de presi
cién en 1la norma del articulo 89 de 1la Ley General de Titu
los y Operaciones de Crédito.

El citado articulo 89, en apariencia, y segln acaba-
mos de indicar, es impreciso y estrecho porque concreta su
regla a los documentos representativos de mercancias, sin-
embargo se debe considerar una interpretacibn amplia de és
te articulo, para que ese concepto de documentos represen-
tativos de mercancias, signifique que se trata de todos --
los relacionados directa o indirectamente con tal represen
tacibén, pues en la costumbre del comercio exterior, es tan
cierto que la factura de venta, el conocimiento de embar--
que y 1la pbliza de seguros representan las mercancias, que
si falta o se deja de entregar alguno de dichos documentos,
no se concederi facultad para dar ni derecho para obtener-

las mercancias (201),

200 Cfr, Ibid.
201 Cfr. Ibid., p. 19.
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Para la letra documentada, los documentos
tienen un cardcter preferentemente de garantia-
en favor de la institucién bancaria que concede
el crédito, en cuanto otorga al Banco acreditan
te derechos sobre las mercancias y, por tanto,-
la posibilidad de reembolsarse del crédito con-
cedido {202).

Entonces es asi que, el Conocimiento de Embargque, la
Factura y la P6liza de Seguro se agregan a la Letra de Canm
bio que el beneficiario del Crédito presenta al Banco, pa-
ra hacer uso del mismo.

De ahi, que dirigiéndose la Letra documentada y cada
uno de los elementos que la integran a cumplir y ejecutar -
el Crédito Documentado se exija la presentacién de éstos -
documentos, los que ha pesar de corresponder individualmeg
te a una funcién distinta e insustituible, en conjunto ---
otorgan a las partes las garantias suficientes para el --
buen funcionamiento de dicho negocio (203).

Tiene gran importancia, seflalar que en el Sistema Me
xicano, sobre el Conocimiento de Embarque son aplicables -
las disposiciones del Cédigo de Comercioc y la Ley de Titu-
los y Operaciones de Crédito, en cuanto a su carfcter de -
titulo representativo de mercancias. Por lo que se refiere
a la Péliza, como ya hemos indicado es un documento que --
concede al Banco la certeza de que los riesgos del viaje -
estin cubiertos, le son aplicables también el mismo C6digo
y la Ley Sobre ¢l Contrato de Seguro.

202 J. BARRERA GRAF: Estudios de Derecho Mercantil; Ia,,-
ed., Porrfia, 1958, p. 48.
203 Cfr. Ibid., p. 82.




De lo explicado anteriormente, volvemos a insistir -
en la importancia de la intervencién bancaria en el Comer-
cio Internacional para la realizacibén de grandes operacio-
nes comerciales, es decir, los factores siempre en aumen-
to de la existencia de las necesidades econbmicas de la hu
manidad contemporfinea, ¥ la invencifn inaudita de medios y
métodos para satisfacerlas, han dado origen a un régimen -
tipico de negocios en dicho Comercio, con estructuras de -
carfcter financiers, como las que proporciona el Fondo Mone-
tario Internacional, ya que en la actualidad muchas de las
transacciones internacionales son financiadas con instru-

mentos de crédito que actuan como medios de pago.

En éste aspecto como ya lo mencionamos, la operacién
bdsica est4 constituida por la Apertura de Crédito, que en
un principio se utilizé con carfcter de revocable, pero --
que pronto, por sus inconvenientes se acostumbré como Cré-
dito Documentado irrevocable (204).

2. APERTURA DE CREDITO EN LA LEGISLACION MEXICANA.

La Ley de Titulos y Operaciones de Crédito reglamen-
ta dos clases de Aperturas de Crédito, aunque solamente a-
una de ellas le da tal denominacibn segGn el articulo 291,
porque a la otra le dice Operacibn de Crédito Confirmado,-
articulo 317.

En virtud de la apertura de crédito, el -
acreditante se obliga a poner una suma de dine-
ro a disposicién del acreditado, o a contraer -
por cuenta de éste una obligacién, para que el-
mismo haga uso del c¢rédito concedido en la for-
ma ¥y en los términos y condiciones convenidos,-

204 Cfr. ROBERTO A. ESTEVA RUIZ: op. cit., p. 215.



quedando obligado el acreditado a restitufr al
acreditante las sumas de que disponga, o a cu-
brirlo oportunamente por el importe de la obli
gacibn que contrajo, y en todo caso a pagarle~-
los interéses, prestaciones, gastos y comisio-
nes que se estipulen (205).

El crédito confirmado sc otorga como --
obligacibébn directa del acreditante hacia un --
tercero; debe constar por escrito y no podri -
ser revocado por el que pidié el crédito (206).

Es evidente que 1la simple apertura es la
forma ordinaria clésica; pero en el crédito con
firmado a favor de un tercero, jurfdica y técni
camente existe también una apertura de crédito
(207).

El articulo 291, como vemos define, la Apertura de -
Crédito como una operacién por la cual ¢l acreditante se -
obliga a poner una suma de dinero a disposicibn del acredi
tado, o a contraer por cuenta de &ste una obligacién, para
que el mismo haga uso del crédito en la forma y en los tér
minos que crea conveniente; y bajo tal aspecto la esencia-
de esta operacibn no radica en la entrega eventual de una-
suma de dinero, sino en el hecho de acreditar el dinero,--
para que aquel a quien se concede la facultad respectiva -
haga uso de esa suma cn la forma y términos que crea conve
niente, o en el del compromiso del acreditante de contraer
determinada obligacibn por cuenta del acreditado (208).

En ambos casos, la apertura convierte al acreditado-
en acreeedor del acreditante.

205 Art. 291 de la Ley General de Titulos y Operaciones -
de Crédito, p., 203.

: 206 Art. 317., Ibid., p. 209.

-4 207 ROBERTO A. ESTEVA RUIZ: op. cit., p. 216.

208 Cfir., Ibid., p. 216.



Ahora, cuando un tercero utiliza el crédito, es cla-

ro que el acreditante deber4 comunicarle a ese tercero que

puede hacerlo porque el crédito se ha abierto a favor suyo;

pero es de notar que esto no modifica 1a naturaleza de la-

operacién aunque cambia al

Beneficiario, pues entonces, en

realidad la Apertura de Crédito se hace al tercero y éste-

es el acreedor, 1o que no podr{a haber sin convertirse en-

beneficiario de ése crédito, en contra del acreditante y -

es como indicamos, la operacién que la ley denomina Crédi-

to confirmado, que viene a

ser el crédito que sc otorga co

mo obligacién directa del acreditante hacia un tercero, se
glin 1o establece el articulo 317 (209).

La expresién no es correcta, porque el --
acreditante contrac siempre una obligacién di--
recta en la simple apertura de crédito, aunque-
no sea confirmado, cuando acepta las letras que
el tercero gire en su contra, ya que todo acep-
tante contrae obligaciémn directa, incluso con -
respecto al girador (210).

Es notorio gue la Ley impone al acreditante una obli-

gacibn es decir la aceptacifn de una letra de cambio obliga

al aceptante, a pagarla a su vencimiento, aéin cuando el gi-

rador se vaya a la quicbra
1o dispone el articulo 101
raciones de Crédito.

En verdad, solamente
so que la Ley designa como
apertura es en favor de un
nomina Crédito Confirmado.

209 Ibid., p. 217.
210 Ibid., p. 218.

antes dc la aceptacién, seglin -
y 151 de La Ley de Titulos y Ope

hay dos diferencias entre ¢l ca-
Apertura de Crédito, cuando ésta
tercero ¥ el caso que la Ley de-



La primera diferencia est4 en la posibilidad de la -
revocacibn de la simple Apertura de Crédito, y en la irre-
vocabilidad del crédito confirmado, porque éste Gltimo de-
be constar por escrito y no puede ser revocado por el que-
pidié el crédito (211).

La segunda diferencia radica en que el escrito de avi
so que dé el acreditante al tercero, acerca de que puede -
utilizar el crédito que otra persona ha pedido a favor de-
ese tercero, es una mera informacibn y no tiene calidad le
gal de confirmaciédn, por lo cual, no existe precepto que -
imponga al acreditante ninguna obligacién derivada de di--
cho aviso, mientras que el escrito de confirmacibn sujeta-
al acreditante, lo mismo que al tercero,alas obligaciones-
estipuladas en ese escrito (212).

Bajo dicho aspecto recordaremos que, en -
la simple apertura de crédito en favor de un --
tercero, ¢l crédito conserva su carécter revoca
ble, con las consecuencias que hemos sefialado y
que perjudican al tercero; en tanto que, en el-
crédito confirmadeo, la obligacibn es directa e-
irrevocable en las relaciones del acreditante -
con el tercero. El error técnico que hemos indi
cado no es absoluto, sino falto de presicibn sT
es indudable que, en el crédito confirmado se -
establece una obligacién directa, también lo --
hay en el caso del crédito no confirmado cuando
el acreditante acepta una letra, por ejemplo, -
que le gire el tercero, antes del aviso de revo
cacién, pues entonces no se delinea otra figura
juridica, a pesar de que el que pidié el crédi-
to 1llegue a convenir con el acreditante en revo
car el crédito. La revocacibén o la nulidad no =
perjudican al tercero cuyo gireo ya fue aceptado
(213).

211 Cfr., Ibid.
212 Cfr., Ibid.
213 Ibid., p. 218 y 219,



En general, una vez realizado por el ---
acreditante el acto con el tercero, no hay més
diferencia entre el crédito no confirmado y el
crédito confirmado que la de que, en éste sub-
siste la obligaci6n del acreditante que confir
ma ¢l crédito, aunque el tercero no haya usado
de €1 todavia. La revocacién en el crédito no-
confirmado solamente opera contra el tercero -
en los casos en que el acreditante no haya ---
aceptado tedavia alguna letra del tercero o --
ejecutado el acto de cualquier otro negocio --
que deba celebrar con el tercero por cuenta --
del que pidi6 el crédito (214).

Es importante, mencionar dos situaciones que la Le--
gislacién mexicana previene en los articulos 319 y 320 de-
la Ley de Titulos y Operaciones de Crédito,

El articulo 319 declara que el acreditante es respon
sable hacia el que pidid el crédito, de acuerdo con las -
teglas del mandato, En materia de comercio hay el mandato-
aplicado a actos concretos, y entonces se configura la co-
misién mercantil, conforme el articulo 273; a la vez que -
se admite el mandato general, que debe inscribirse en el -
Registro PGblico de Comercio, segin el articulo 21, Frac--
cién V11, y se rige por el Cédigo Civil, en razbn de que -
el de Comercio no contiene disposiciones especiales para -
este otro mandato, articulo 2 (215).

A falta de disposiciones de éste Cbdigo,-
serén aplicables a los actos de comercio las --
del Derecho comfin (216).

214 Ibid., p. 219,
215 Cfr., Ibid., p. 220.
216 Art. 2 del Cbdigo de Comercio; p. 5.
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Pero ese mandato del acreditante es substitufble y,-
salvo pacto en contrario dicho acreditante tiene hacia el-
que pidié el crédito la misma responsabilidad antes citada

El artfculo 320 explica las modalidades de las excep
ciones dec que dispone el acreditante. Puede oponer al ter-
cero beneficiario las que nazcan del escrito de confirma--
cibn; y bajo otro aspecto, y salvo lo que en el mismo es--
crito se estipule, también le permite la Ley que haga va--
ler contra el tercero las derivadas de las relaciones en--
tre éste y el que pidid el crédito, supuesto que tal posi-
bilidad solamente la permiten las leyes cuando hay un man-
dato con representacifn, articulo 2560 y 2561 del Cbddigo -
Civil (217).

Cuando se trata de ventas al exterior, la funcién --
bancaria alcanza especial preponderancia cuando se garanti
za el pago de 1la mercancia objeto del contrato, por medio-
de una Apertura de Crédito que el importador obtiene de un
Banco en favor del exportador.

El documento por el cual se obliga directamente el -
Banco acreditante con ¢l tercero, de manera irrevocable, -
como hemos dicho, es el que la Ley mexicana denomina escri
to de confirmacién y los usos universales conocen como Car
ta comercial de Crédito.

En la Carta comercial de Crédito, relacionada con el
Comercio lnternacional, se distinguen una figura formal y-
su concepto esencial como vercmos:

217 Cfr. ROBERTO A, ESTEVA RUIZ: Op. cit., p. 220.

.



Formalmente, cse escrito de confirmacién es un docu-
mento escrito que ¢l banco acreditante emite y dirige al--
exportader, haciendo constar ¢l compromiso irrevocable que
el mismo banco asume con 1, de manera directa y en lo per-
sonal aunque por cuenta del importador, que fue quien pi--
dié el crédito, de pagar a la vista o de aceptar la letra
¢ las letras a plazo, que ¢l exportador gire en contra del
Banco, mediante determinados requisites a cumplir por el -
beneficiario, que en genecral serédn los de acompafiar a la -
letra o letras los documentos apropiados correspondientes,
que conciernen a 1la mercancia que el importador haya com--
prado al exportador, con especificacién de la cuantia que-
no han de exceder los giros y del plazo durante el cual re
girf el compromiso del acreditante (218).

Desde el punto de vista esencial o de fondo, la Car-
ta Comercial de Crédito es una notificacibn que se hace al
exportador, por un banco, de que éste ha abierte a faver -
del mismo exportador, en cumplimiento de una solicitud del
importador relacionada con el contrato de venta que ha ce-
lebrado con el repetido expartador, una cuenta de crédito-
irrevocable con las caracteristicas que el escrito de con-
firmacibn cxplique, para que ¢l exportador disponga de tal-
crédito en los términos convenidos {219).

Algunos juristas, han interpretado a la Carta Comer-
cial de Crédito y al aviso, como contrasefias de legitima--
cién y en este sentido, y segiin dispone el articule 6 de -
la Ley de T{tulos y Operaciones de Crédito, sc estd en pre
sencia de un documento que, desde luega y sin duda alguna-
no esta destinado a circular, porque los derechos del ter-

218 Cfr., Ibid., p, 222.
219 Cfr., Ibid.
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cero, por un crédite revocable, no derivan de la carta de-
aviso, sino de la Apertura de Crédito que pidié el acredi-
tado con la obligacién del acreditante de contratar con el
tercero, ¥ que produce efectos mientras este crédito no se
Tevoque o anule (220).

Ademfis no es un documento que queda dentro de lo que
define como contraseifias de identificacibn el articulo 6, y
que son los documentos que sirven exclusivamente para iden
tificar a quien tienc derecho a exigir la prestacibn que -
en el documento s¢ consigne,

Las Cartas de Crédito no son t{tulos de-
crédito puesto que no confieren a sus tenedo--
res derecho alguno contra las personas a quie-
nes van dirigidos y no estfn destinados a cir-
cular puesto que no son negociables, ademis no
se aceptan ni son protestables.

Las Cartas de Crédito son simples docu--
mentos que contienen la indicacién de que se -
cntregue determinada cantidad, solicitud que -
puede atenderse o no atenderse por la persona-
a quien se dirige (221).

Es claro que la Carta comercial de Crédito tie
ne el efecto de identificacién, pero también involucra tal
documento algo mis, o sea la promesa del acreditante que -
envia el escrito de confirmacién al tercer beneficiario, -
de pagarle una suma determinada de dinero, aparte de que -
se imponen al beneficiario determinadas obligaciones, que-
en general y como hechos dicho, incluyen la entrega al ---
acreditante de los documentos apropiados {(222).

220 Cfr. Ibid,, p. 223,
221 J. BARRERA GRAF: op. cit., p. 340
222 ROBERTO, A. ESTEVA RUIZ: op. cit., p. 224.



$in embargo, aGn cuando la Carta comercial de Crédi-
to o cscrito de confirmacibén no es negociable porque no es
titulo de crédito, el tercero a cuyo favor sc abre el cré-
dito podri transferirlo, segfn lo permite el artfculo 318-
de la Ley de Titulos y Operaciones de Crédito.

Salvo pacto en contrario, cl tercero a -
cuyo favor se abre el crédito podréd transferir
lo, pero quedard sujeto a todas las obligacio-
nes que cn el escrito de confirmacién del cré-
dito se hayvan estipulado a su cargo (223),

Trat4ndose de esc cscrito de confirmacién
su beneficiarie puede transferir el crédito que
se abre a su favor por el acreditante, aunque -
sin negociar la carta, y porque ocurre a la vez,
a pesar de la transferencia que se lleva a cabo,
que no es el cesionario de tal crédito, sino el
beneficiario cedente, quien queda sujeto a to--
das las obligaciones que en ecl escrito de con--
firmacién se havan estipulado a su cargo (224).

En el Crédito Confirmado, la obligacién del Banco --
acreditante con respecto al tercero beneficiario, tiene --
dos caracteristicas fundamentales: es una obligacién auté-
noma y c¢s también una obligacibn abstracta.

Es autbnoma porque se configura como una relacién --
nueva, separada v diversa de la interna que previamente se
tiene que establecer entre el mismo banco v el solicitante
del crédito, que pactan la apertura del crédito confirmado

en favor del tercero (225).

223 Art., 318 de la Ley General de Titulos y Operaciones -
de Crédito., p. £09.

223 ROBERTO A. ESTEVA RUIZ: op. cit., p. 225.

225 Cfr., Ibid., p. 229.



Es abstracta, porque, no obstante que el escrito de-
confirmacién se expide con motivo del contrato de compra--
venta de mercancias, entre el solicitante del crédito y el
tercero, dicho contrato no es una rclacién causal de la --
obligacién del banco hacia ese tercero beneficiario, sino-
que dicha obligacibn se apoya exclusivamente en el escrito
o Carta comercial de Crédito que el Banco acreditante emi-
te y que lo vincula por la sola declaracibén de su voluntad
unilateral, que es lo que la Ley menciona como una obliga-
cifn directa en favor de tercero (226).

La autonomia y la abstraccién de una obli
gacién juridica se construye por las leyes, en-
conexién con la disciplina de las acciones y --
excepciones que pueden fundarse en el titulo de
la obligacién correspondiente (227).

Sin embargo, como la Carta Comercial de Crédito, aun
que es de naturalecza especifica, no queda fuera del 4mbito
de los tftulos que originan relaciones de derecho, el acre
ditante dispone desde luege de aquellas excepciones antes-
citadas, pero también de cualquiera otras que no contradi-
gan la naturaleza del escrito de confirmacién y que valgan
en los negocios procesales.

En resumen, podemos decir que lo esencial de la Car-
ta de Crédito es que el pago o la aceptacién de las letras
de cambio del vendedor no quedan a cargo del deudor del --
precio de las mercancias, que es el comprador de las mis--
mas, sino del Banco que confirme el crédito hacia el terce
ro, que es el vendedor, es decir, el principal propbsito -
de la Carta Comercial de Créditc es asegurar al vendedor--

226 Cfr., Ibid,
227 Ibid.
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el pronto pago contra documentos,

Las relaciones mercantiles que examinamos y muchas -
otras, quedan siempre colocadas dentro de algGn ordenamien
to de derecho. El derecho, desde el punto de vista del Co-
mercio exterior, es doblemente complejo y diffcil porque -
los efectos juridicos de dicho comercio, aunque dependen -
desde luego de las leyes locales relativas al mismo, siem-
pre se conectan con los ordenamientos de los otros paises-
con que se pongan en contacto los hechos de las contrata--
ciones, de las remesas de las cosas objeto de ellas, y de-
los pagos dc sus precios (228).

Desde éste punto de vista se impone la necesidad de-
seleccionar, entre todas las leyes, aquella a la que co---
rresponda tener preferencia juridicamente, para la determj
nacién de las normas aplicables a los contratos, remisio--
nes vy pagos. Esto no obstante, como hay semejanza en los -
principios en que se inspiran los sistemas legislativos de
grandes conjuntos de naciones, salvo algunas excepciones,-
por lo general, la probidad y el crédito de los interesa--
dos en las transacciones de este comercio, rara vez se lle
ga al proceso judicial {229).

Cabe anotar que las leyes de cada Nacién se aplican-
exclusivamente dentro de sus propias fronteras, pero por -
razones de justicia v equidad, e¢sas mismas leyes permiten-
v aun ordenan respetar las leyes extranjeras.

228 Cfr.,, Ibid,, p. 19 y 20.
229 Cfr., Ibid. p. 20.



CAPITULO VI

LOS SISTEMAS DE PAGO EN AMERICA LATINA

Es ampliamente conocido el hecho de que el Comercio-
es un elemento de aceleracién del desarrollo econbmico, --
por esta razbn, la necesidad de aumentarlo ha sido una - -
preocupacién de los paises que tratan de encontrar solucie
nes para el desarrollo de sus economfas, debido a que con-
centran su atencibn en los problemas con los que actualmen
te se enfrenta su Comercio.

El Comercio Internacional ha sido uno de
los mis decisives propulsores del progreso econd
mico (230).

Para los pafses subdesarrollados constitu
ye preocupacibén fundamental, en el &mbito del -
comercio y de los pagos internacionales, la con
tribucién de dicho comercio al desarrollo econd
mico (231).

230 P. GARCIA REYNOSO: Problemas del Comercio Latinoameri
cano; VARIOS: La Integracibn Econbmica Latinoamerica-
na; la. edicidén, Banco de Comerclo Lxterior, MEXico,1303,p. 035,
231 R. A. FERRERO: op, cit., p. 9.




Se entiende por desarrollo cconbmico la-
elevacién del nivel material de vida de la po-
blacibn, y la integracién nacional de los dis-
tintos sectores que la componen en un conjunto
homogéneo y solidario (232).

Dentro de éste grupo de palses se encuentran los de-
América Latina, al cual pertenece México, y cuvo comercio-
presenta caracteristicas muy especiales, como las que se - 1
derivan de sus sistemas de pagos, de ah{ la impertancia de
mencionar este aspecto brevemente, |

La medida tradicionalmente aplicada para resoiver di
chos problemas ha sido 1la adopcibn de Acuerdos Bilaterales,
si bien es cierto que tal medida ha contribufdo en forma -
parcial para un mejor desenvolvimiento del Comercio Latino
americano, en la actualidad esos acuerdos requierven a menu

do revisidén y ya no reunen los requisitos indispensables -

para el Comercio entre éstos palses.

Con relacidén a la cxpansién del comercio
exterior entre pafses de América Latina, se in
dica que la cxistencia de los convcnios bilate
rales es producto de ciertas condiciones que-
habfan restringido el comercio fuertemente du-
rante la gran depresién, pero que en la actua-
lidad ya no llenan todos los requisitos que --
las necesidades de expansién de las economias-
latinoamericanas requieren (233},

Es interesante, remontarse un poco mis atrds, a los-
antecedentes que en América Latina ha tenido el problema -
del establecimiento de un sistema a través del cual se sim
plificasen los problemas de pagos.

Ibid.
A. M. CALDERON: lLos Problemas de Comercio en Latinoa-
merica; VARIGS: op. cit., p. 498.
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Desde la Scgunda Guerra Mundial se han -
tomado varias medidas internacionales y regio-
nales para liberalizar el comercio y los pagos
entre las naciones.

El Fondo Monetario Internacional y el --
Convenio General sobre Tarifas y Cowercio sur-
gieron de la planeacién de guerra y de princi-
pios de la posguerra, para la creacibén de un -
sistema liberal v multilateral de comercio mun
dial. Durante los cincuentas las nucvas medi-~
das para liberalizar el comercio y los pagos -
han sido de naturaleza regional y se han enfo-
cado en Europa {234).

Ya en mayo de 1949, aparecfo un documento de 1la Comi
sién Econémica para América Latina, conocida como la CEPAL,
preparado por expertos del Fondo Monetario Internacional,-
en el que se examina la posibilidad v conveniencia de esta
blecer un Sistema para los Pagos Internacionales.

Un sistema para la compensacién mutltila--
teral de pagos internacionales entre 19s paises
de América Latina, as{ como entre éstos y los -
paiscs del resto del mundo (233).

En dicho documento, se estudia a rasgos generales la
situacibén de los problemas de los pagos de América Latina-
de aquel entonces, gran parte de los cuales se debieron a-
la falta de posibilidades de importar de otras 4reas, espe
cialmente de Europa, adem&s el hecho de que el intercambio
latinoamericano se realizaba cn el pasado a través de Con-
venios Bilaterales.

234 KRAMER, d' ARLIN, ROOT: op. cit., p. 462. i
235 GERARDO BUENO: El Problema de Pagos y la Zona II; VA-
RIOS: op. cit., p. 747.




Un Ceonvenio bilateral de pagos proporc1o
na un método general de financiar el comercio~-
corriente entre dos paises, originando crédi--
tos que son lxbremcntc disponibles para su uso
por parte de un pais al hacer sus pagos de bie
nes y servicios importados del otro (236).

Se concluyd que ¢l problema de los pagos de América-
Latina se resolverfa més f&cilmente si todos los pafises --
adoptasen la convertibilidad, y la compensacién se hicie--
ra en términos mAs amplios.

Durante los afios de 1950 y 1951, el problema de los-
pagos latinoamericanos, tuvo una menor urgencia y conse---
cuentemente, también, le fué asignada una menor prioridad
debiéndose esto, al mejoramiento de la relacién de inter--
cambio, el aumento en la demanda de exportaciones y al ma-
vor intercambio con otras :onas.

En 1952, se examind la posibilidad de establecer sis
temas de compensacibn entre los pafses latinoamericanos --
con los paises de Europa, sin embargoe ésta medida no tuvo-
éxito.

Fue en &sta época cuando se pensé en incrementar el-
Comercio Latinoamericano y en instaurar un sistema que sim
plificase los pagos dentro del 4rea.

Es as{, como se comienza a estudiar mis seriamente -
1a creacibén de un mercado comfn latinoamericano, y de éste
modo solucionar los problemas de pagos.

236 KRAMER, d' ARLIN, ROOT: op. cit., p. 355.



En 1956, en 1la primera rcunién sobre el Mercado Co--
min se recomend$ la formulacibén de un Convenio tipo, cuyo-
objetivo serf{a el sustituir y unificar los Convenios Bila-
terales de pagos existentes.

Los Convenios Bilaterales de pagos con--
tienen estipulaciones relativas a la unidad o-
las unidades de cuenta que se han de usar para
registrar las transacciones de cambios extran-
jeros, las cantidades y las clases de crédito-
que se han de usar para financiar los saldos -
netos de cada pais, el ajuste de saldos no cu-
biertos por créditos y el ajuste de los saldos
finales a la terminacibén del convenio, la natu
raleza del convenio, la tenencia del convenio-
y la transferibilidad de 1los saldos (237).

En mayo de 1959 se hizo evidente una divergencia de-
opiniones entre la CEPAL y ¢l Fondo Monetario Internacio--
nal respecto de los pagos. La CEPAL estaba a favor del es-
tablecimiento de un sistema de crédito en América Latina -
en razén de constitufr un impulso bésico al comercio,

Por otro lado, el FMI estaba en contra de ese siste-
ma, va que para é1 existian problemas mis blsicos, como el
de la estabilizacibn monetaria y cambiaria, a los que debe
rfa darseles mayor prioridad, se propuso entonces, que tan
to el FMI como la CEPAL proporcionasen a los bancos centra
les latinoamericanos informes sobre la forma mis convenien
te de encarar ¢l problema de¢ los pagos.

Con este fin, se tecomendb convocar a una Conferen--
cia de representantes de los bancos centrales en Montevi--
deo, en la que se sometibé a consideracién de los delegados,

237 1Ibid.



un documento de la CEPAL sobre Pagos y Créditos en la Zona-
de Libre Comercio proyectada por Pa{scs de América Latina,-
posibles Sistemas y otro del FMI sobre Pesibles Soluciones-
al Problema de Pagos resultantes del establecimiento de una
zona de Libre Comercio Lationamericana,

Pese a que en la discusibn no se 1legd a ningln acuer
do, en esta cuestibn de los pagos, la posicién del Fondo re
sulto un tanto inflexible con respecto del establecimiento-
de un Sistema de pagos en la Zona de Libre Comercio. Por su
parte, en cuanto a la posicién de la Cepal, los Sistemas --
propuestos por ésta resultaron muy complejos, y de diffcil-

manejo.

Es a partir, de 1960 cuando surgen los estudios para-
el establecimiento de los Mecanismos Multilaterales de Com-
pensacibn de Pagos y de Créditos Reciprocos entre los pai--
ses de América Latina.

El objetivo principal de csos necanismos-
de financiamicnto es permitir a los paises deu-
dores superar sus problemas inmecdiatos de liqui-
dez externa o, en el caso de desequilibrios per
sistentes, realizar los ajustes neccsarios para
la superacién de niveles adecuados de liquidez-
sin necesidad de recurrir a medidas restricti--
vas que comprometan la permanencia o la viabili
dad del esquema preferencial del comercio, o a-
devaluaciones cambiarias dec magnitud elevada y -
con efectos negativos sobre la estructura de --
los precios relativoes en el mercado interno y -
en el nivel de cndeudamiento de las empresas --
que hayan utilizado en gran escala créditos cn-
moneda extranjera (238).

238 JOSE MARIA ARAGAOD: ''Los Sistemas de Pago Latinoamerica
nos'; en Revista Estudios Econdmicos; la, edicidn, In-
tegracién Econdmica, septiembre, 1984,




Cuando los pafses de Sudamérica y México, por una par
te, y los de Centroamérica por otra, varjos de cllos presio
nados por la urgencia de reemplazar los Acuerdos Dilatera--
les de Comercio y Pagos que reglumentaban la mayor parte de
su intercambio, constituycron la Asociacién Latinoamericana
de Libre Comercio, ALALC, posteriormente sustituida por la-
Asociacibn Latinoamericana de Intcgracibén, ALADI y el herca
do Comfin Centroamericano, MCCA. Las caracteristicas espec{-
ficas de los problemas d¢ pagos, impidieron que los acuer--
dos sobre la materia no figurasen en los tratados que crea-
ron la ALALC y el MCCA respectivamente.

Sin embargo, es en 1961 cuando los bancos centrales--
de Guatemala, Honduras, El1 Salvador, Nicaragua y Costa Rica
firman el Convenio que cred§ la Cémara de Compensacién Cen--
troamericana o CCC.

En el orden financiero, la Cémara de Com-
pensacién Centroamericana opera con mucho éxito
desde 1961, y a través de ella se canali:zan la-
mayor parte de los pagos que se efectdan en esa
regién (239).

En el caso de los pafses de la ALALC, e¢s en 1965, cuan
do se firma el llamado Convenio de México, que instituye el
Acuerdo de Pagos y Créditos Réciprocos entre los Bancos Cen
trales de los paises de la ALALC, al cual se adhirié poste-
riormente el de la Repiiblica Dominicana.

A csos dos mecanismos de compensacién se agregd el de
los pafses de la Comunidad del Caribe, CARICOM, el cual fué

239 CARLOS MASSAD: Posicifn Latinoamericana y Filipina en-
el FMI, 1969; VARIOS: América Latina y 1la Liquidez In-
ternacional, la. ed., Grifica Panamérica,México 1970, p.
367.




firmado en 1977, entre las autoridades monetarias de Barba-
dos, Belice, Cuyana, Jamaica, Trinidad y Tobago y los paf--
ses y territorios del Mercado Coméin del Caribe Oriental, Do
minicana, Granada, Montserrat, San Cristobal-Nieves-Aguila,
Santa Lucfa y San Vicente.

Algunos otros instrumentos en el campo del apoyo fi--
nanciero, con los que cuenta América Latina son; el Acuerdo
Multilateral de Apoyo Reciproco para hacer frente a deficien
cias de Liquidez, conocido como Acuerdo de Santo Domingo, -
firmado en 1969 y reformulado en 1981 por los Bancos Centra
ies de los pafses de la ALALC y de la Repliblica Dominicana;
el Fondo Andino dec Reservas, constitufdo en 1976 por los --
Bancos Centrales de Colombia, Per, Venezuela, Bolivia y --
Ecuador; el Fondo Centroamericano de Estabilizacibén Moneta-

: ria, FOCEM, y el Fondo Centroamcricano del Mercado Comdn, -
7 FCMC, entre los Bancos Centrales del Mercado Comién Centroa-

mericano.

Cabe sefialar, que los Mecanismos de Compensacién de -
Pagos y de Apoyo Financiero de América Latina, no los anali
zaremos en forma amplia, sino dnicamente se citarén en for-
ma muy general, destacando sus caracteristicas bédsicas y de
funcionamiento.

1. CONVENIO DE PAGOS Y CREDITOS RECIPROCOS ENTRE BANCOS CEN-
TRALES - CONVENIO DE MEXICO.

Este Convenio resulta ser un sistema de pagos median-
te créditos reciprocos que se otorgan bilateralmente los --
Bancos Centrales y que sc compensan periédicamente a través
de una cémara multilateral (240).

240 J. M. ARAGAO: op. cit., p. 4.
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Los bancos centrales decidieron crear cl
Sistema de Compensacién Multilateral de Saldos
Bilaterales basados en lineas de crédito reci-
procos, en dblares estadounidenses, negociados
a nivel bilateral en montos variables segln la
magnitud del intercambio comercial y de las re
laciones financieras de las partes (241).

A través de éste sistema los pagos que deben efectuar
se por las operaciones comerciales rcalizadas sobre ventas-
que provengan de los pafses miembros, o bien operaciones de
cualquier naturaleza efectuadas entre personas residentes -
cn dichos paises, podrén ser enviados por medio de Ordenes-
de Pago, Cartas de Crédito, Créditos Documentarios, Giros,-
Letras de Cambio, etc.

El articulo 4 del Convenio de Pagos y Créditos Reci--
procos establece en su primer parrafo, que la canalizacibn-
de los pagos es voluntaria, esto es con el objeto de que el
sistema sea mis cfectivo y se estfmule la participacién de-
la banca privada en el financiamicnte del Comercio, sin em-
barge, atgunos Convenios Bilaterales la hacen obligatoria,-
ademds todas las operaciones debecn ser efcctuadas en déla--

Tes estadounidenses.

La canalizacién de los pagos a través del
sistema establecido en el Convenio seri volunta
ria y, por tanto sus normas no interferirén con
las pricticas de pago y transferencias que exis
tan en cada pais de los bancos centrales (242).

241 1bid., p. 5.
242 Art. 4 del Convenio de Papos y Créditos Reciprocos en-

tre Bancos Centrales (Convenio de Mé&xico); México, ---
1965, p. 32.




Los pagos de que trate el Convenio debe-
thn estipularse en délares y cstar ajustados a
las disposiciones que rigen en los pafscs res-
pectivos sobre cambios internacionales v/o so-
bre movimientos de fondos desde o hacia el ex-
terior (243),

No s6lo los bancos centrales, pueden efectuar pages -
que hayan side canalizados por el Convenio, sino también --
aquellas instituciones autorizadas por el banco central de-
cada pafs.

Los pagos que sc cursen a través del Conve
nio sélo podrén realizarse por los bancos centra
les o por las instituciones autorizadas dec los -
respectivos paises.

Corresponder4 a cada banco central autori-
zar o revocar el carficter de institucién autori-
zada de su respectivo pais. a la que deberi comu

nicar la total v exclusiva responsabilidad que -
le corresponde en la eiecucifn de las operacio--
nes que curse o hava cursado al amparo del Con--
venio [ 244).

Cada Banco Central se obliga a garantizar devolver --
a las instituciones autorizadas los pagos que hubieran efec
tuado, es decir rcembolsarles los valores debitados en con-
cepto de pagos efectuados. Ademés garantiza la convertibili
dad inmediata de las monedas nacionales que se entreguen a-
estas instituciones autorizadas, as{ como la transferibili-
dad de los dflares resultantes de la conversién, cn el mo--
mento de exigibilidad de los pagos.

Los bancos centrales garantizan tanto la-
convertibilidad inmediata de las respectivas mo
nedas nacionales que se entreguen a institucio-

243 Art. 7; Ibid,
- 244 Art. 6; Ibid,



nes autorizadas para cfectuar pagos que se ca-
nalicen a través del Convenio: como la transfe
ribilidad, a través del mismo, dc los délares-
resultantes de la conversibn, cuando dichos pa
gos sean ya exigibles (245). -

Cada uno de los bancos centrales garanti-
za al otro la aceptacién irrevocable de los dé-
bitos que éste Gltimo le haga al reembolsar a -
instituciones autorizadas de su pafs por concep
to de los pagos de los instrumentos que se ha--
yan cursado a través del Convenio siempre y ---
cuando dichas instituciones autorizadas decla--
ren por escrito ¥ bajo su total responsabilidad,
haber realizado los citados pagos de conformi--
dad con las instrucciones correspondientes de -
las respectivas instituciones autorizadas orde-
nantes (246).

Ese conjunto de garantfas y cl hecho de que las opera
ciones, sean registradas en dflares estadounidenses, trans-
forma cen la préctica el mecanismo de pagos en una 4rea de -
convertibilidad limitada, fundada en el crédito de confian-
za que otorgan los diversos Bancos Centrales participantes-
y cuya correcta aplicacibn constituye la base del éxito del
sistema {(247).

La posibilidad de adhesién de otros Bancos Centrales-
esti expresamente prevista en el Convenio en su articulo 17
en su primer pérrafo.

El Convenio queda abierto a la adhesién -
del banco central, o de la institucibn que en -
su respectivo pais cjerza las funciones de tal,

245 Art. 10; Ibid.
246 Art. 11; Ibid.
247 Cfr., J. M. ARAGAQ: op. cit., p. 5.
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y que asf{ lo solicitc (248).

Este Sistema es dirigido por el Consejo de Asuntos Mo
netarios y Financieros de la ALALC, ahora ALADI, y ha sido-
objeto de diversas modificaciones con la finalidad de am---
pliar su alcance y permitir su mayor eficiencia operativa.

Por esto, a partir de 1980 surge la necesidad de some
ter el Acuerdo de Pagos a revisién y modificacién, con el -
objeto de adecuarlo al nuevo esquema de integracibn.

: El nuevo Convenio, ahora en vigencia bisi
P canente consiste en una modernizacién del ante-
: rior con miras a responder adecuadamente a las-
dificultades que plantea la actual situacibn --
cconfmica interpacional y a los cambios opera--
dos en el csquema de integracién de la ALADI --
{249).

Con £1 se pretende llegar gradualmente a la integra--
cibén financiera y monctaria latinocamericana, contribuyendo-
a estimular y facilitar el comercio intrazonal al eliminar-
los obstéculos que en materia de pagos intrarregionales pue
dan frenar o dificultar dichos intercambios.

2. ACUERDO DE SANTO DOMINGO.

Como mecanismo de apoyo al Sistema de Pa-
i ) gos, los bancos centrales miembros del mismo --
i firmaron, en septiembre de 1969, ¢l Acuerdo de-
‘ Santo Domingo, con la finalidad bésica de finan

ciar situaciones transitorias de iliquidez de -
algin banco central (250).

‘ 248 Art. 17 del Convenio de Pagos y Créditos Reciprocos en
: tre Bancos cecntrales (Conmvenio de México): p. 34.

- 249 Nuevo Convenio de Pagos y Créditos Reciprocos; p. 3.

= 250 J. M. ARAGAO: op. cit., p. 6.




El Acuerdo responde a la antigua preocupacién de algu
nos organismos internacionales, como la Comisién Econbmica-
para América Latina, CEPAL, en el caso de que existieran --
desequilibrios para la liberacién progresiva del comercio y
que pudiera traer como consccuencias restricciones al mismo
(251).

En su versién inicial, el Acuerdo consistfa en el es-
tablecimiento, por los bancos centrales de l{neas de crédi-
to que tenfa como fin cubrir saldos deudores originados por
la compensacién multilateral y cuya liquidacién no fuera po
sible para los bancos centrales responsables (252).

En la practica, los bencficios del Acuerdo se han 1li-
mitado a los pafses de menor importancia econémica y a algu
nos pafses medianos. Por lo que tiene el grave inconvenien-
te de no considerar los problemas de liquidez de los bancos
centrales de los pafses de mayor participacién en el comer-
cio de la zona.

Esto constituye un factor de reduccién de 1a efiecacia
del Acuerdo como instrumento de promocibn del comercio a --
través de la cooperacién financiera.

Por la importancia de esta situacibn, han surgido al-
gunas propuestas en ¢l sentido de ampliar los recursos del-
Acuerdo v de conferirle mavor flexibilidad, doténdolo de --
formulas que permitan hacer sus bencficios posibles a todos
los paf{ses miembros.

25t Cfr. lbid,
252 Cfr. lbid.



3. FONDO ANDINO DE RESERVAS - FAR .

Fué suscrito en 1976, y redine a los Bancos Centrales-
de Colombia, Perd, Venezuela, Bolivia y Ecuador. Sus objeti
vos son el ayudar a los pafses miembros a superar sus pro--
blemas de balanza de pagos, mejorar la liquidez de sus in--
versiones y reservas internacionales y contribufr a la armo
nizacibén de sus polfticas cambiarias, monctarias y financie
Tas.

El FAR, tiene personalidad juridica y administracién-
propias, con sede en Bogot4.

El Fondo puede captar recursos en el mercado o reci--

birlos de los gobiernos bajo las formas més usuales, depbsi
tos, bonos, obligaciones, ectc,

4. CAMARA DE COMPENSACION CENTROAMERICANA - CCC.

La Cdmara tiene como finalidad estrechar la coopera--
cién financiera entre los cinco pafscs del Mercado Comfn --
Centroamericano, al promover mayvor fluide: en los pagos en-
tre ellos con la mixima utilizacién de las respectivas mone
das nacionales.

A través de la Cémara se canalizan los pagos que se -
relacionan con operaciones con moneda y billetes, cheques,-
documentos por liquidaciones de Cartas de Crédito y otros -
documentos representativos.

La canalizacién de los pagos, como resultado del in--
tercambio de productos es obligatoria, mientras que la de -
las transacciones financieras es voluntaria.(253).

75% Cfr. 1bid., p. 10.
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Todas las operaciones son registradas en ¢l peso cen-
troamericano quec equivale a un dblar y cada banco central -
se compromete a conceder un crédito en su moneda nacional,-
que es utilizado a medida que el banco Central miembro ad--
quicre documentos que se encuentran en monedas nacionales -
de los otros bancos (254).

Los Bancos Centrales ademis garantizan la convertibi-
tidad en délares estadounidenses.

Hasta 1979, se¢ puede afirmar que, alin en medio de los
graves problemas quec entorpecieron la marcha de la integra-
cibn en Centroamérica, el desempefio de la CCC permitié el -
logre de sus objetivos bAsicos, limitar el uso de divisas-
fuertes en su Comercio.

Sin embargo, el agravamicento de la crisis del sector-
externo de los pafses del MCCA, junto con los problemas po-
1iticos que afectan 1a regién en la actualidad, se reflejan
en el funcionamiento del Mecanismos de Compensacifén de pa--

gos.

La escasez de divisas y la recesién que aqueja las --
economias de éstos pafses, tienen como resultado una reduc-
cibn de los niveles del Comercio, ¥ la imposicién de rigi--
dos controles cambiarios en el plano nacional, lo cual redu
ce sus posibilidades de financiar a aquellos pafses que tie
nen saldos deudores en la compensacién.

Esta situacién pudo haber sido atenuada si se hubiera
logrado el aporte de recursos externos para el financiamien
to, come ésto no ocurrié, sc¢ comenzéd a utilizar mecanismos-

254 Cfr. Ibid.
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bilaterales, que incluyen el trueque, para encauzar parte -
de las transacciones que, anteriormente, cran canalizadas a
través del Mecanismo Multilateral de Pagos.

Con miras a paliar la situacién descrita,
se crearon algunas lineas de crédito bilatera--
les, de los pafscs acreedores en favor de los -
deficitarios y se instituy6 cl Fondo Centroame-
ricano del Mercado Comln (FCMC) (255).

La cxistosa experiencia de cooperacién mo
netaria entre los paises del MCCA durante casi-
dos decenios constituye, sin embargo, un ali---
ciente para que se continfien los esfuerzos en el
sentido de revitalizar dicha cooperacién sobre-
bases multilaterales (236).

5. SISTEMA DE COMPENSACION MULTILATERAL DE PAGOS DE LA COMU-
NIDAD BEL CARTBE - CARTCOM.

Los objetivos del Sistema Multilateral de Pagos de --
los paises del CARICOM, son muy parecidos a los de la CCC,-
tales como facilitar la liquidacién de los pagos sobre ba--
ses multilaterales, promover el uso de las monedas naciona-
les en las transacciones reciprocas, estimular la coopera--
¢ién monetaria entre los participantes y el estrechamiento-
de las relaciones cntre los sistemas bancarios respectivos.

El meccanismo cumplif con su principal objetivo de re-
ducir el uso de divisas fuertes en las transacciones intra-

rregionales hasta 1982,

En los siguicntes afios, ¢l funcionamiento del Sistema,

255 Ibid., p. 13,
256 1bid.
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se ha ‘encontrado con dificultades para su ejecucibn, ya que
los problemas de pagos en CARICOM, aunque agravados por la-
crisis financiera internacional, son de caricter estructu--
ral, lo que reducc las posibilidades de financiar las impor
taciones de los miembros de la Comunidad.

En efecto, los cambios que han tenido lugar en la eco
nomf{a internacional durante los (ltimos afios, y en la ac---
tual situacién, han sido de suma importancia para América-
Latina. Es por esto que, consideramos que la vialidad de --
los Mecanismos Multilaterales de Pagos existentes entre los
paises latinoamericanos, se reduce si éstos no van de acuer
do con lo que acontece en la realidad, en el intercambio co
mercial.

De nqui la necesidad, de que los pasos que en la mate
ria se han dado hasta el presente deben complementarse, es-
timulando més efectivamente los diversos esfuerzos e inicia
tivas que se estén llevando a cabo en la actualidad para es
tablecer mecanismos financieros que aceleren la bfisqueda de
férmulas que propendan hacia una reduccién de los problemas
de pago en América Latina.

Consideramos que estos Mccanismos se verian fuertemen
te vigorizados, si junto con los tecursos de los paises la-
tinoamericanos pudiera disponerse de un més grande apoyo --
financiero por parte de los Organismos Internacionales.

Finalmente, deseamos enfatizar la conveniencia de que
el Fondo Monetario Internacional tenga una participacién --
activa cn los esfuerzos de integracién cconémica que estén-
lievando a cabo los paises de América Latina. Creemos que -
el Fondo puede y debe contribuir al estudio y solucibn de -
los problemas monetarios y de pagos que pudieran dificultar
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dicha integracifn. Por esto la integracién latinoamericana-
continfia siendo el mejor camino para lograr una incersién -
mhs armoniosa en el mundo actual y particularmente en el fu
turo.
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CONCLUSIONES

1.- En el Comercio Internacional el pago tiene gran -
importancia al constitufr el cumplimiento efective de la --
obligacibn que contraen vendedor y comprador.

2.- El desarrollo de 1a actividad comercial dié lugar
a nuevas férmulas de intercambio, sobre todo cuando se impy
50 1a intervencién bancaria, porque fue creciehte la elimi-
nacién de la moneda, para dar origen a la aparicidén de los-
Medios de Pago Internacionales que la suplieron parcialmen-
te.

3.- Los Medios de Pago son los instrumentos que se ~-
emplean en las Transacciones Internacionales, y lo que se -
pretende con ellos es contar con la seguridad de quc el com
prador o importador extranjero pague oportuna y totalmente-
el precio convenido al vendedor o exportador.

4,.- El cheque es un instrumento de pago a diferencia-
de 1a Letra de Cambio que es un instrumento de Crédito.



5.- Mediante la emisibén de una Carta de Crédito cl -
banco emisor ofrecec al vendedor su propio c¢rédito, que cs-
t4 conceptuado como cficaz y conocido, en lugar det crédi-
to del comprador que puede ser eficaz pero no tan conecido
como cl de aquel banco. Es asi que el vendedor elimina los
ricsgos que asumiria si la venta la concertara en forma di
recta con el comprador, o sea que asecgura cl pago de las -
mercancf{as contratadas.

6.- E1 Crédito Documentario es el Sistema de pago --
mis utilizado en las Transacciones Internaciones de compra
venta. El exportador al obtener el crédito a su favor, v -
si éste es irrevocable, queda cubierto de la eventualidad-
de que el importador pretenda anular la operacifén. Si ade-
mis de ser irrcvocable el crédito es confirmado por un ban
co del pafs del exportador, éste queda, también, cubierto-
de la posible falta de pago por parte del banco emisor.

7.- los Cambios que han tenido lugar en la economia-
internacional durante los @Gltimos afios son de importancia-
primordial para los paises de América Latina, ya que para-
que los Mecanismos Multilaterales de Pago existentes cum--
plan con sus objetivos deben de estar de acuerde al momen-
to en que se vive,

La crisis que se presenta en la generaiidad de éstos
pafses impone asi, un esfuerzo deliberado en el sentido de
ahorrar al miximo el uso de divisas convertibles y de am--
pliar su captacién mediante ¢l aumento de las exportacio--
nes y ¢l aporte de recursos destinados a financiar el co--
mercio intrarregional, para lo cual es indispensable la --
participacién de fuentes extrarregionales y esto serf si -
se modifica el actual aparato institucional de los Mecanis
mos existentes, dotéindolos de capacidad jurf{dica, técnica-



y gerencial para captar los recursos y aplicarlos en la --
i regién.

.
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