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INTRODUCCTION

Pretendemos determinar el porgue es importante reglamentar el des-
cuento de titulos de crédito, toda vez gue nuestras Leyes Mercanti
les ( Cbédigo de Comercio, Ley General de Sociedades Mercantiles, -
Ley General de Titulos y Operaciones de Crédito, Ley sobre el Con-
trato de Seguro, Ley de Quiebras y Suspensién de Pagos, Ley de Na- -

vegacién y Comercio Maritimos ) no lo instrumentan.

La Ley General de Titulos y Operaciones de Crédito admite la opera
cibn como garantia del descuento de créditos en libros. Mientras-
gue la doctrina habla con gran profusién del descuento de titulos
de crédito en sus temarios como cosa conocida de todos. Olvidando
el legislador sAlo reglamentdé el descusnto de créditos en libros,-
el descuento de titulos de crédito es una operacién mercantil de -
constante aplicacién comercial y bancaria. VY la Ley General de Ti
tulos y Operaciones de Crédito nada instrumenta respecto de gste -
negocio. Debido a la importancia, gque el descuento de titulos de-
crédito reviste en la vida comercial, y a la falta de reglamenta -
cién del mismo, nacif nuestra inguietud por realizar el presente -

estudio.
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CAPITULO PRIMERSTO
NOCIDNES GENERALES DEL DESCUENTO
A) ANTECEDENTES:

La historia del descuento demuestra el vinculo estrecho gue
ha existido siempre entre el oficioc del banqueroc vy 1la letra de -
cambio, es por esta razdén que haremos una breve indicacifn sobre
la evolucién del descuento en los diferentes periodos histéricos,
y la influencia que ha tenido 1la letra de cambio en dicho desa-

rrollo.
EVOLUCION DEL DESCUENTD EN LOS DIFERENTES PERIODOS HISTORICOS

Desde la invencidén de la moneda hubo comerciantes que tuvie-
ron la idea de sacar provecho del préstamo y del transporte del di

neroe.

"Los historiadores hablaban de que, aproximadamante 2,000-
afios A. C., se iniciaron en Babilonia operaciones bancarias senci-
llas con los préstamos que se hacian en el interior de los templaos
y gque se expresaban en tablillas de barro cocido, en 1las nfue se
marcaban mediante simbolos las caracteristicas de esas operacio -

nes". (1)

"El comercio del dinero fue reglamentado desde 1958 antas de-
J.C., y se conocen las actividades de la banca neohabiibdia que re

cibia fondos en depfsitos pagando un interés, guardaba mercancias-

(1) Acosta Romera Miguel. Derecho Bancario. Editorial PorrGa. Méxi
co 1983. PAg. 68.



y objetos de valor cobranda derechaos de custodia, realizando pa-
gos por cuenta de sus clientes, y garantizaba compras de los -

mismos". (2)

"El cbdigo de hammourabi reglamz=ntaba el préstamo de dinero y
el depdsito de mercancias y en Grecia los sacerdotes realizaban-
préstamos sin intereses a particulares. También en Grecia apare -
cieron los trapecistas gque trabajaban con dinero propic vy con --
aguel que les entregaba su clien*ela gque recibian en depésito W =
luego lo colocaban entre los comerciantes; en esa época la banca
era realizada fundamentalmente por esclavos gue posteriormente y -
dada su riqueza e influencia se transformaban en hombres 1i - -
bres". (3)

"_os trap=cistas efectuaban préstamos con interés, operaban -

fianzas, ventas en subasta, inversiones, guarde de objetos y empe-

zaron a practicar el préstamo a la gruesa". (4)°

"Entre las operaciones cambiarias mé&s importantzs de la anti-
guedad se encontraba el cambio de monedas, gue en Roma se desarro-
116 como consecuencia de la hegemonia del imperio sobre mGltiples-
provincias gue pagaban impuestas en dinero o en especie, que poste
riormente eran cambiados bur los comerciantes dedicadns a ello. -
Los textos romanos dan infarmacionzs més precisas sobre la activi-
dad de los argentarii gque eran a la vez cambistas, recaudadores de
impuestos, gque actuaban bajo el control del prefecto de la ciudad-

y con frecuencia se asociaban para la explotacién de su comercio.

(2) Sol4 Cafiizares, Felipe. Tratado de Derecho Comercial Comparado
Montaner y Siman, S. A. Barcelona 1963 Tomo I. P&g. 5.

(3) Acosta Romero Miguel; Ob. Cit. P&g. &9

(4) Cervantes Ahumada Ralill, Titulos y Operaciones de Crédito. Edi
torial Herrero. México 1984 Pag. 213.



EL DESCUENTO EN LA EDAD MEDIA

El renacimiento del comercio en Europa puede decirse gque data
del siglo XII. El caracter internacional de este comercioc debia
necesariamente llevar consigo un florecimiento de las operaciones-

de cambio y de banca.

Los bangueros vuelven a realizar las operaciones hechas por -
los argentarii romanos y las perfeccionan creando titulos nuevos
especialmente la letra de cambio instrumento de transporte de dine

ro y medio de crédito". (5)

"Las grandes ciudades italianas Flandés, los paises bajos, --
ven circular monedas vy letras de cambio de todos los paises. Y
aungque la iglesia condend el préstamo con interés y la especula -
cién, los judfos no obedecieron y en Francia, Italia e Inglaterra-
se consagraran al comercio del dinero, a pesar de las confiscacio-

nes y las expulsiones de que con frecu=sncia se les hacia objeto.

Los Lombardos les hicieron competencia y desempefiaran un pa-
nel considerable en Francia, estableciéndose igualmente en Inglate
rra obteniendo con frecuencia arivilegios y practicando sobre todo
el préstamo con prenda. Por otra parte, la igl=sia se vio obliga-
da a tolerar ciertas operaciones, sobre tado porgque las cruzadas
necesitaban fondos en gran cantidad y los templarios se convirtie-

ron en los bangueraos de las cruzadas y también de los Reyes". (6)

"Los prim2ros bangqueros italianos fuerin modestos cambistas -

(campsores, cambiatores) y cuando tomaraon incremento se denomina-

(5) Ripert Georges. Tratado Elemental de Derecho Comercial. Edito-
rial Paris. México 1954. PAg. 297.
(6) Ripert Georges. 0Ob. Cit. P&g. 298.



ron Banchieri, gue es el nombre gque se ha conservado y que tiene -

su origen en el banco primitivo del cambista.

Al margen de estos bangueros privados, algunas ciudades crea-
ron montes encargados de recibir el casital de empréstitos obliga-
torios, haciéndolos fructificar mediante préstamos a interés. Eq:

monte méds célebre fue la Casa di San Giorgio de Génova.

Durante los siglos XV y XVI, el descubrimiento del Nuevo Mun-
do, la creacifn de nuevas rutas maritimas, la abundancia de meta -
les preciosos, el desarraollo de las grandes ferias y las demandas-

de crédito por parte de los reyes transformaran la economia'. (7)
DESARROLLO DEL DESCUENTO

"El capitalismo liberal del siglo XIX se manifiesta por el

tiempo de la banca.

El desarrollo de la industria y el comercio exige considera -
bles capital=2s y los banqueros son los (nicos gue pueden facilitar
los creando v sosteniendo las sociedades comercial=s, gue con frg
cuencia, dirigen vy dominan. Estos banqueros ya no son los bangug
ros privados, sino grandes sociedades creadas a veces por hombres
de primer orden: Lefette (caisse genérale du commerce, 1337-1844),
los hermanos Pereire (crédit mobilier), o llevados a la ruina por
especuladores demasiado audaces: Mires (caisse genérale des che -

mins defer), Bontoux (unién genérale).

A partir de 1843 se crean los grandes establecimientos de crg

(7) IDEM. Pag. 298.



dito con méltiples sucursales, las cuales por sus numerosas agen-
cias recaudan los fondos del ahorro vy los ponen a 1la disposicién
del comercio, realizéndose a mayor escala el descuento de titulos

de crédito". (8)

"Rl parecer fueraon los Goldsmiths ingleses los inventores del
descuento bancario moderno. Cuando Patterson funda el banco de In
glaterra en los Gltimos afios del siglo XVII, considera gue el des-
cuento de efectos de comercio debe constituir uno de los objetos-
esencial=s de la nueva institucién vy, en efecto, en los libros de
contabilidad de agquel banco tienmen un puesto preferente los bills-

of exchange discounted.

La practica bancaria del descuento pasé a Europa, siendo recg
gida por la legislacibén. En Espafia, el cbddigo de comercio vigente
de 1385 recogibd la operacifn de descuento para calificar con ella
uno de los tipos de banco gue menciona en la clasificacién gue con

tienen los articulos 175 y siguientes:

Los bancos de emisién y descuento en los cuales aparecen, uni
dos, conformes al articulo 177 del cédigo, la operacidn de descuen
to y la operacién de depbsito, como corresponde al aorigen bancario

del descuento gue hemos apuntado antes". (9)

"M4s asi como en Inglaterra la operacifn de descuento ha ser-
vido para la contraposicifn, gue es alli clésica, entre los bancos
de depfsito y descuentoc y los bancos de negecios o financieros,-
esa dicotomia desalarecid en Francia en 1964 con la creacidn de la

Societé Genérale, guz funcionaba a la vez como banco de dep@sito y

(8) IDEM. Pag. 300.
(9) IDEM. Pag. 309.



banco de negocios, y no ha sido recogida en las legislaciones eurg
peas, salvo el caso de Bélgica con su decreto de 9 de julio-
de 1935; vy el mAs reciente de Francia con su Ley de 17 de mayo -
de 1946.

La contraposicifn entre banco de depésito y descuento y ban-
cos de negocios se corresponde a la clasificacién del crédito a -
corto y largo plazo, y responde a la conveniencia de impedir --
gue los bancos de depdsito inviertan los fondos de los depbsitan -
tes en operaciones a largo plazo que provocaria una situacibn difi

cil en el caso de una s(bita retirada de los depésitaos”. (10)

(10) IDEM.



B) CASOS MAS COMUNES EN QUE SE EMPLEA LA VOZ DESCUENTO.

Descuento. Este vocablo de uso frecuente en el &mbito econf-
mico juridico es empleado para calificar diversos actos comunes en

la prActica comercial.

Es muy diferente la caracteristica técnica de los actos comer
ciales que ésta voz abarca por ésta razén la designacidn aplicada-
no siempre se ajusta al verdadero concepto gramatical del vocablo,

o de sus sinénimos.

Nos ocuparemos de los casos més comunes en gue se emplea esta
voz, asi como de la caracteristica técnica de los actos a que se

aplica.

"Comenzando por el caso mAs vulgar diremos gue es sindnimo de
rebajita, en los casos de los descuentos de caja, éste descuento -
constituye en esencia una operacidn financiera, por la cual se
tiende a estimular a los deudores a cumplir con sus obligaciones -
en los términos pactados, o bien sirve para faomentar las ventas al
contado, mediante el aliciente de una rebaja en los precios fija-
daos cuando se paga en el acto, en este caso por concesifin graciosa
del acreedor, o siguiendo una préctica comercial, el descuento ce-
de en beneficioc particular del deudor, y bien puede considerarse -
como una compensacién por desprenderse del dinero antes del térmi-

no calculado o gque sea habitual.

Se utiliza para designar al coeficiente de ajuste que bajo la
denominacién de descuento de venta, sirve para fijar los precios -
reales que los fabricantes o grandes proveedores cobran a sus rg -

vendedores o agentes". (11)

(11) C.F.R. Enciclopedia Juridica Omeba. Tomo VIII. Editorial An-
calco S. A. Buenos Aires 1976. Pég. 525.



"Descuento se llama también a las cantidades gque por diversos
conceptos, se deducen y retienen de los haberes y retribuciones de
los funcionarios pdblicos y de 1los enpleades particulares, tales
como contribucién de utilidades, seguros sociales etc. En este ca
so de descuento se impone por una disposicién legal y representa -
una contribucién del percepto &l tesoroc plblicoc o a otros organis-

mOS.

Descuentc es la cantidad gque, guién ha de pagar una suma re-
tiene de ésta, por virtud de alcune orden o por autorizacibém del-
propio perceptor, para aplicarla a algin fin determinado como pue-

de ser el pago de una deuda, amortizacibén de un anticipo etc.

En este caso el descuento es un procedimientc para el pago de
una suma gque se debe.

Descuentoc de Emisién, gue es el gue establecen las empresas -
gue hacen una emisidn de capital en momentcs en gue atraviesan una
situecibn econfimica financiera dificil. Se hace necesaric contes-
der al suscriptor alguna ventaja pare interesarlo en el aporte y -
una de ellas es reducir en un porcentaje eguitativo el montm de 1p
que ha de pager. Para la empresa se trata en realidad ce una pér-
dida de capital cuya amortizacién en plazo breve debte interesar es

pecialmente a guienes dirigen la empresa". (12)

"Descuento de documentos, cuando se habla de descuentn de to-
cumentos estamos en presencia de una forma de denominar la negocia
cibn de papeles comerciales en la gue se pacta un préstamo de ding
ro por el valor actual del documento, gue se entrega en garantia -

de la operacign. Por csa misma razén cuando el descuento es eleva

(12) IDEM.



do y excede los limites permitidos por las leyes la sancifin no re-
cae sobre la operacifin de descuento sino sobre el interés usuario-
de la operacifén. Es decir que juridicamente se ha pactado un prés
tamo @ interés aunque comercialm:nte se le denoaine un descuento-

de documentos.

El descuento como operaciém financiera tiesne su méxima exare
sibn en el ambiente de los negocios bsncarios, al servir de base a
la actividad de las emajresas gus s2 dedican a la concesidn de cré-

ditos coma finalidad especifica.

En su papel de intarmediarios entre 1los poseedoress del ding
ro v los que necesitan del mismo, las emaresas finmanciadoras des-
cuentan papeles a sus clientes, anticipando fondos mediante el pa-
go de un alquiler o interés, 3sor 21 dinero que se adelanta, a la
tasa ccrriente o a un tipo espzcial, segln el riesgo de la oaera-

ci6n%. (13)

(13) IDEM.
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C) DEFINICION

En la introduccion de la presente tesis, comentamos gue la--
falta de reglamentacién en las opereciones de descuento de titulos
de crédito y el constante mansjo de dicha operacifn por comercian-
tes amerita con urgencia una legislacidbn acorde con las necesida -
des del comercio actual, ya que nuestras Leyes Mercantiles sélo TE

glamentzn el descuento de cr2ditos en libros.

Comentamos =ademéds, gque no obstante, la falta de instrumenta -
cién del descuento de titulos de crédito, la doctrina en sus tema-

rios la estudia como cose conocida de todos.

Transcribiremos a continuacibn algunas definiciones que han -

elaborado reconocidos autores.
DEFINICIONES:

"Descuento es el endoso de un efecto de comercio a un bangue-
To que paga su importe al sndosante, deduciendo una suma que repre
senta los intereses de la cuantia de efecto, gue ha de transcurrir

antes del vencimiento". (14)

"Descuento es una operacién de crédito en virtud de la cual -
una de las pdartes llamada descontatario, transfiere a 1la otra-
llamada descontante créditos contra un tercero a cambio del va --
lor de los mismos, menos una tasa de descuento y las comisiones-
pactadas”". (15)

"Descuento es la oseracidn guz consiste en la adquisicibn por

(14) Ripert Georges. Ob. Cit. Pag. 427.
(15) Kaplan Marcos.Diccionario Juridico Mexicano. Tomo I P&g. 248.



una parte del descontador, de un crédito a cargo de un tercero de
gue es titular el descontatario mediante el pago al contado del im

porte del crédito, menos la tasa de descuento".(16)

"Descuento es la operacién activa de crédito, mediante la --
cual el banco adquiere en propiedad un tituloc de crédito no venci-
‘do (letra de cambio o pagaré), anticipando al cliente su valor me-
nos la comisi6n y los intereses respectiveos entre la fecha de

transaccién y la de vencimienta". (17)

"Se enti=nde por descuento, el hecho de abonar un banco al -
cliente en dinero el importe de un titulo de crédita no vencido, -
descontando los intereses correspondizntes al tiempo gue medie en

tre el anticipo vy el vencimients del crédito". (18)

"Descuento cansiste, en 1la entrega de una suma de dinero por
parte del banco a su cliente mediante la transferencia como contra
prestacifn de un crédito no vencido a cargo de tercero. El monto-
de la entrega realizada por el banco estd determinado por el va --
lor del crédito transferido menos el interés equivalente al plazo-
pendi=nte -eatre la fecha del descuento y la del vencimientn del td

tulo". (19)

"Descuento cs un contrato de ap2rtura de crédito en el qgue el
acreditante (descontante o descontador) pone una suma de dinero a

disposicién del acreditado (descontatario), a cambio de la transmi

(16) Cervantes Ahumada Ra(l. Ob. Cit. P&g. 240.

(17) Bancomer. Manual de Crédito. México 1979. Tomo I. Pag. 82.

(18) Garrigues Joaquin. Ob. Cit. Pag. 253.

(19) Rodriguez Azuero Sergio. Contratos Bancarios. Su Significa -
cién en América Latina, Editorial Presencia. Bogotéd Colom-
bia Pag. 361.
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sifin de un crédito de vencimiento posterior. E1 importe del crédi
to que concede el acreditante es igual al del crédita que adguiere
disminuido en una cantidad proporcional al ti=zmpo que falta para

gue venza”. (20)

De las definiciones transcritas observamos, gue en todas se -
manifiestan los mismos elementos personales de la relacién crediti

cia gue son:

Descontador: Es la persona fisiea o moral (institucién de --
crédito), que adquiere en propiedad temporal un crédita adn no ven
cido a cargo de un tercero, del gue es titular el descontatario, -
mediante el pago al contado del importe del crédito, menos una ta-

sa de descuento.

Descontatario: Es el beneficiario de un titulo de crédito a-
cargo de un tercero, gue para hacerse de efectivo, lo endosa en
propiedad al descontador para recibir a cambio el importe en el-
consignado, menos determinada cantidad de dinero por concepto de
comisifén e intereses, gue se determinan con base en el tiempo gue-
habrd de esperar el nuevo propietario del titulo (descontador) pa-

ra el pago a su vencimiento.

Tercero en la relacién crediticia: serd la persona suscripto
ra del titulo de crédito, del cual es heneficiario el descontata-
rio, y a la cual el descontador requerird del pago al vencimiento-

del mismo.

(20) Rodriguez Rodriguez Joagquin. Curso de Derecho Mercantil Tomo-
T R&g. 506,
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ELEMENTOS REALES
1).- Entrega y endoso del documento.
2).- Entrega del numerario por el descontador al descontatario.

Toda vez gque hemos analizado las definiciones expuestas por -
los diferentes autores, observamos gque existen en cada wuna de -

ellas tres momentos importantes.

En el primer momento se habla del endoso en propiedad de un -
titulo de crédito a cargo de un tercero, cuyo beneficiario es el

endosatario.

En un segundo momento se habla de la adquisicién de éste titu
lo de crédito por parte del descontador, gensralmente una institu-

cidn de crédito.

En el tercer momento se habla de la entrega de una suma de di
nero, por parte del banco (descontador) al endosante o descontata-

ria.

Se habla ademés en todas las definiciones de gque el titulo de
crédito gue se descuente no debe estar vencido y asi mismo se esti
pula gu= la cantidad de comisifn e intereses se ajustard de acuer-
do al tiempo que medie, entre fecha de transaccién y la del venci-

miento del titulo de crédita.
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EA P T U0 "SEGUNDO
EL DESCUENTO BANCARIO

INTRODUCCION.- En la actualidad infinidad de persanas acuden-
a los bancos para ser financiados, recibiendo apoyo consistente en
la entrega de recursos monetarios, por cuyo uso pagan un premioc o

interés.

De hecho las necesidades de financiamiento son diferentes, -
puesto gue hay clientela gue necesita dinero para consumirlo vy -

otra gue lo destina como apoyo en sus negocios.

El primer tipo de clientela es atendida a través del denomina
do crédito al menudeo o al consumo, como sucede en el caso de ope-
raciones especificas: tarjeta de crédito, préstamos personales, --
préstamos para adquisicién de bienes de consumo duradero, y el fi-
nanciamiento para la construccién, remodelacién o adguisicién de -

vivienda.

£l segundo tipo de clientela reguiere dinero o capital para -
invertirlo en sus negocios, en la produccién y distribucifn de big
nes y servicios, y es atendida a través del crédito denominado tra

dicional.

La operacidén conocida con el nombre de descuento mercantil -
bancario forma parte del servicioc para este tipo de cliente-
la. (21)

(21) C.F.R. "Descuentos Mercantiles" Revista Bancaria (fasciculo -
6) Editada por Bancomer, S. N. C., Grupo de Cr%dito Divisién-
Politica y capacitacién de Crédito (PICEC). México 1984 - - -
Pég. 7.
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A) CONCEPTO.

El Descuento Mercantil Bancario es considerado como la activi
dad mediante la cual las Sociedades Nacionales de Crédito adquie

ren en propiedad, titulos de créditoc por vencer.

La Ley Reglamentaria del Servicio Plblico de Banca y Crédito-
(LRSPBC), actualmente vigente, publicada en el Diario Oficial de
la Federacién, el 14 de Enero de 1985, en el capitulo II, gque ha-
bla de las Reglas Lenerales de Operacién, en su articulo 30, frac-
cién VI indica que a las Instituciones de Crédito les estd permiti
do realizar operaciones crediticias por medio de las cuales prg -
veen de efectivo a sus clientes (personas fisicas o morales), con-

tra la entrega de tftulos de crédito endosados en propiedad.

Definicién "Descuento es una operacifn activa de crédito, me-
diente la cual el banco adguiere enm proaiedacd ur titulo de crédite
no vencido (letra de cambio o pegaré), anticijando a2l cliente su -
valor, meros la comisidén vy los intereses respectivos entre la fe-

cha de transacciin y la de vencimiento". (22)

Es de comentarse que en ésta definicién se considera al deg -
cuento, como una operacién activa de crédito, y gue ésta seréd - -

efectuada por un banco, por lo tantc serd una operacidn bancaria.

Rodriguez Rodriguez al referirse en su obra a las operaciones
bancarias nos dice que "la operacidn bancaria es una operacifn de
crédito realizada por umna emaresa bancaria en masa y caon caracter-

profesional”. (23)

(22) Bancaomer S.M.C. Manual de Crédito. México 1979. Tomo I. PAg.-

az.
(23) Rcdriguez Rodriguez, Joaguin., "Derecho Bancario". Editorial -
Porréa S. A., Méxice 1963, P&g. 20.
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Para calificar a una operacién de bancaria es preciso utili -
zar un criterio subjetivo, es decir, constatar la presencia de un-
banco como parte en la relacidén crediticia. Luego entonces, pode-
mos concluir gue son operaciomes bancarias todas aguellas celebra-
das por las instituciones de crédito para captar y colocar recur -
sos de manera profesional vy gue el descuento bancario tema del pre
sente capitulo, es una de las operaciones de crédita gue con mayor

profusién celebran las mismas.

Continuando con el desarrollo de este capitulo nos avocaremos
a lo que el profesor Joaguin Garrigues nos dice sobre el descuento

bancario.

Este autor en su obra titulada "contratos bancarios", nos men

ciona gue: los elementos integrantes de todo descuento son:

1.- "La existencia de un crédito contra tercero y aln no ven-

cido.

2.- E1 anticipo hecho por el banco al cliente del importe de

ese crédito, previa deduccidn del tipo de descuento.

3.- La cesi6n pro-solvendo del crédito frente a tercero, he -

cha por su titular al banco.
La suma de menos constituye la contraprestacién de la dispgo -
nibilidad de la suma pagada por el banco, esto es, el interés com-

pensatorio de esa suma'". (24)

Nos habla ademés de la funcién econdémica, diciendo que desde

(24) Garrigues, Joaguin. Contratos Bancarios. Editarial Silverio-
Aguirre Torre. México 1958 Pag. 253 y 255.
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el punto de vista ecaonémico el descuento representa para los clieg
tes de las instituciones de crédito la realizacién anticipada de -
sus créditos, mientras que para los bancos (instituciones de crédi

to), representa la inversién de capital a corto plazo.
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B) NATURALEZA JURIDICA.

Dos corrientes principales han sido mantenidas acerca de la -
naturaleza juridica del descuento.

La primera en el orden del tiempo ha sostenido que el descuen
to, particularmente el descuentao bancario, es un fenémeno externo,
una operacidn puramente econdmica financiera, de naturaleza comer-

eial,.

La segunda corriente sostiene la autonomia del descuento dg -
tédndolo de substancia juridica Jropia, es decir como contratag de-
descuento. Pero en esta posicidn no reina unicdad de criterio ya-
gue el descuento se asimila al préstamo o a la campraventa.

: Varias teorfas se han exiuesto para explicar la natlraleza Ju
ridica del descuento, a continuacidn transcribiremas aguellas que

nos da el profesor Rodriguez Azuero y gue son:
1) Teoria del mutuo merczntil o con interés.

Es gquizés la teorfa mas extendida Yy que mayor resiste les nu-

merosdas critices que se le formulan.

Se sostiene que el descuento es una operzcifn de crédito de -
segundo grado, a diferencia del mutuo, praopiamznte dicho gque es de
primer grado. Se afirma lo anterior porque el banco concede cré-
dito sobre el Gue, a su vez, el descantatario hzbia cancedida a un

tercero.

El descuento es cansiderado como una figura especifica del mu

tuo, encontrando la razén de Su especialidad en dos situaciones:
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la razfn del préstamo y su mecanismoc de restitucién.

En el descuento se da la causa genérica uniforme de todo con-
trato de préstamo, o sea la de procurar al prestatario el goce de
un capital, caracterizado por la preexistencia de un crédito vy la

unién entre crédito precedente y negocio actual.

Por lo gque se refiere a la restitucidn de la suma, se observa
gue es debida por el que obtiene el descuento, pero subsidiariamen
te, es decir, esté& subordinado & la condicifn de gue no se realice

el pago por el deudor del tituloc descontado.

Ahaora bien, los criticos de la teoria han sostenido que si se
tratara de un mutuo con garantia es decir, de un anticiio, no ten-
dria razén de ser la transmisién del crédito en propiedad. En --
otras palabras, mientras gue en el anticipo la realizacién de la -
prenda es un instrumento subsidiario para satisfacer la obligacién
si ella no es alendida por el deudor princiosal, en el descuento la
cesifn del crédito es medida directa o inmediata para cancelarla.
Se transfiere el crédito para que el acreedcr descontante se pague
con el y, sblo si fracasa la gestidn de cobro entra el descontata-
rio a responder en forma subsidiaria. Habria entonces una inver -
sién en el esquema lbgico que explicaria la diferencia entre am -

bas figuras.

Otra diferencia consiste en observar que en el caso del anti-
cipo las sumas entregadas no tienen una forzosa relacién con el va
lor de lqs titulos dados en garantia, por cuanto estos pueden te -
ner un precio muy superior al del crédito concedidao. En el des-
cuento, en cambio, existe una correlacidén cuantitativa entre ambas
sumas, cuya diferencia solo resulta de la aplicaci6n de la tasa de

descuento. Ademéds la asimilacién al anticipo tendria gue ser par-
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cial, ya que el descuento sblo se refiere a créditos no vencidos -
mientras gue el mutuo con interés (anticipo) permite recibir en ga
rantia cualquier bien mueble sin descartar la posibilidad tebrica

de recibir un créditc vencido". (25)

Cansideramos que, no es posible reducir ni asimilar el des-
cuento a una operwacifn de préstamo, ya que en éste, la misma persg
na que recibe el numerario promete directamente restituir la canti
dad recibida bien sea solamente esta, o bien pagando una retribu -

.z . P
ciom o intereés.

El prestatario ha de restituir, pues, la cantidad recibida in
tegramente; y pagar, a cada vencimiento, o al contado, mientras -
gue en el descuento tenemos gque se cede y se obtiene, de modo defi
nitivo, una cantidad de dinero igual a la del titulo de crédito -
qﬁe se va a descontar menos la comisién y los intereses correspon-
dientes al tiempo gue medie entre la fecha de transaccifén y la de
vencimiento. Por otra parte quien obtiene dinero de un banco en
descuento, no se obliga directamente a restituirlao, sino gue cede-
un  titulo de crédito a dicha imstitucién la cual en el momento de
cobrarlo, obtiene una cantidad mayor de la gue entregb; esta canti
dad, economicamente, es una retribucién, un interés pero juridica-

mente no tiene la consideracién de interés, sino de descuento.
2) Tenria de la compresventa.

Esta teoria, considera gque la naturaleza juridica del des -
cuento de titulos de crédito se encuentra en el contrato de compra

venta.

(25) Rodriguez Azuero Sergio. Contratos Bancarios, su significacibn
en América Latina. Editorial Biblioteca Felaban México 1977.
Pégs. 364 y 365.
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Establece: que el banco por medio del descuento adguiere titu
los de crédito pagando su valor nominal, menos los intereses cg -
rrespondientes al tiempa que medie entre el acto de descuento y 1la
fecha de vencimiento del tftulo. El1 banco como comprador, paga al
cliente como vendedor un precio, éste representard la contrapres-

tacién por la transferencia del tftulo de crédito. (26)

Consideramos gque esta teoria no explica la naturaleza juridi-
ca del descuento de titulos de crédito ya gque, la compraventa es -
por su naturaleza consensual, es decir, por la simple conjuncifn -
de voluntades opera la traslacién de la propiedad y la entrega de
la cosa es un simple acto de ejecucidn del contrato. Mientras que
el descuento no se perfecciona por el simple consentimientn, sino-

gue requiere la entrega cambiaria.

Concluimos que el descuento de titulos de crédito es siempre-
de naturaleza doblemente real: real desde el ounto de vista de 1a
tradicién de los titulos y real desde el punto de vista de la en -

trega del importe de la operacifin al descontatario.

Existen ademés de las teorias antes mencionadas, otras teg --
rias gque tratan de explicar la naturaleza juridica del descuento -
de titulos de crédito, tal es el caso de la tearia de la cesifn vy
la teoria de la apertura de crédito.

3) Teoria de la cesibn.

Han sostenidn algunos autores, que el descuz2nto es una sim -

ple cesibn de crédits y que como consecuencia de ésta, el banco se

(26) C.F.R. Nueva Enciclonedia Juridica. Ob. Cit. Péag. 246.
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limita a pagar el pra2cio del crédito adquirido por este medio.

Rodriguez Azuero opina que la causa que lleva al banco a rea-
lizar esta operacién no es la de adquirir un crédito contra terce-
ro, es decir, especular con el, sino que el banco actla en funcibn
de una tasa de interés gue no es otra cosa que la llamada tasa de-
descuento. Ademés como lo han sostenido algunos criticos de la-
teoria la cesifn de crédito puede obedecer a una multiplicidad de-
causas y estar destinada a satisfacer una obligacién preexistente
(hacer una donacifn) por ejemplo, mientras gue en el descuento la

cesién cumple una funcién instrumental de garantia.

Por otra parte, cuando de descuento de titulos de crédito se-
trata ellos no se transfieren por la via de la cesién de créditos-
sino por la tipica del endoso, con consecuencias juridicas de 1la
méyur importancia, entre otras, gque mi=2ntras en la cesifn el ceden
te no responde, en principio, por la solvencia del deudor, en el

endoso el endosante responde en general por ella. (27)

Concluimos gque esta diferencia, es suficiente para explicar-
como cuando se trata de descuento de titulos de crédito, la figura
juridica del endoso manifiesta plena y autonomamente el fendmeno -
en virtud del cual el no pago por parte del deudor cedido impone -

al descontatario o endosante la obligacib6n de pagar al banco.
Daremos por finalizado el estudio de las teorias que tratan
de explicar 1la naturaleza juridica del descuento, analizando la-

teoria de la apertura de crédito.

4) Teoria de la apertura de crédito.

(27) C.F.R. Rodriguez Azueroc Sergic Ob. Cit. Pé&g. 363.
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"De acuerdo con esta teoria la cesifin del crédito hecha por -
el cliente no implica la entrega inmediata de la suma correspon -
diente al descusnto, sino puesta a disposicién del cliente. Esto
es el fenfmeno general del acreditamientn con el cual se explica -
la teorfa de la apertura de crédito como marco general de referen-
cia para los negocios crediticios en determinados sistemas vy gque
se traduce en gue no existe una coexistencia en las prestaciones,-
esto es, una simultaneidad en la transferencia del crédito y en la
concesién de los recursos par descuento, sino gque la cesifn antece
de la entrega del dinero la cual gueda librada a la voluntad del -

cliente quien lo pediréd dentro del plazo convenido". (28)

Consideramos gue esta teoria no opera de ninguna forma para -
explicar la naturaleza juridica del descuento toda vez gue con an-
terioridad hemos dicho gue se cede y se obtiene al mismo tiempo, -
es decir, el cliente (descontatario) cede un crédito a cargo de --
tercero al banco (descontante), guien paga en ese mismo momento di
cho crédito para poderlo adquirir, luego entonces, si se entrega -
al cliznte (descontatario) en forma inmediata la suma correspon --
diente al crédito menos su respectiva tasa de descuento, no se de-
be hablar de "plazo convenido" para la entrega de la suma de dine-
Tro. Ademés recordemos gque uno de los motivos principales por el
cual el cliente acude al banco a descontar titulos de crédito es -
para no tener un impacto en su liquidez, y gque dicho impacto le im

pida realizar las operaciones de su empresa con la rapidez deseada.

(28) C.F.R. Rodriguez Azuero, Sergio. Ob. Cit. Pag. 363.
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Conclusidn:

Rl comenzar el anélisis del presente inciso, vimos gue exis -
ten dos corrientes principales gue han sido mantenidas acerca de -

la naturaleza juridica del descuento.

La primera de estas corrientes, ha sostenido que el descuentao
de titulos de crédito, es un fendmeno externo, una operacifn pura-

PR ; : ;
mente econdmica financiera, de naturaleza comercial.

Estamos en desacuerdo con esta corriente, porgue si bizn es -
cierto gue desde el punto de vista econfmico el descuento de titu-
los de crédito representa para el descontatario la realizacifn an-
ticipada de sus créditos, asi como para los descontantes (bancos o
pgrticulares), representa la inversién de capital a corto plazo, -
también es cierto gue debe tomarse en cu2nta gue para gue se reali
ce el descuento de titulos de crédito es necesario la interven-
cién de la figura juridica del endoso, gue constituye la pieza -
esencial de la operacifn ya gue, en virtud del endoso se transmite

la propiedad de los titulos de cridito.

Luego entonces, consideramos que el descuznto de titulos de -

e s e : .
credito no es una operacidn puramente econdmica financiera de natu
raleza comercial, sino que esté investida de caracteres juridicos-

propios gue permiten su realizacidn.

La segunda corriente sostiene al descuento de titulos de cré-
dito doténdoloc de substancia juridica propia, pero como vimos en -
esta posicién no reina unidad de criterio ya que el descuento se -
asimila al préstamo o a la compraventa nrincijpalmente, se discute-
si se trata de un negocio real o consensual, es decir, si se per -

fecciona por la entrega de una cosa o0 por el simple acuerdo de vo-
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luntades.

Algunos autores sostienen gue se trata de un negocio real, es
ta caracteristica se desprende del comportamiento de ambas partes,
pues no se perfecciona la operacidn sino en la medida en que de-
una parte el cliente (descontatario) transfiera el titulo de crédi
to vy, de la otra el banco o cualguier particular (descontante) en-
tregard la suma del descuento. La situaciin es compleja ya gue si
aceptamos que el descuento es una forma de mutuo, la entrega del -

dinero serfa esencial para perfeccionar la operacifn.

Ahora bien en la préctica no es como consecuencia del recibo-
del dinero que el descontatario transfiere los titulos de crédito-
sino al contrario, es con hase en tal transmisifn gque el banco .o -
cualguier particular (descontante) orocede a desembolsarlo, de ma-
nera que el elemento real estaria constituido por la transferencia
del titulo de crédito descontado, la cual obligaria al descontante

a hacer la entrega de la suma de din=ro de inmediato.

Concluimos gque el descuento de titulos de crédito es siempre-
de naturaleza doblemente real: r:zal desde el punto de vista de la-
tradicién de los titulos y real desde el punto de vista de la en-

trega del importe de la operacidn al descontatario.
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C) CONDICIONES BANCARIAS DEL DESCUENTO Y EL ENDOSO COMO INSTRUMEN-
TO JURIDICO DEL DESCUENTO. ‘

A través del endoso el descuento concede al banco adguirente-
de los titulos de crédito una posicifn muy firme como acreedor. -
Pero a pesar de esto los bangqueros no se sienten bastante seguros-
por el hecho de recibir en garantia del crédito gue conceden titu-

los de singular rigor material y procesal.

Por tal razdn es gque adoptan una serie de cautelas, no cierta
mente para asegurar la ejecucidn judicial de los titulos imnagados
siro m&s bien para reforzar la probabilidad de gue los mismos que

poseen sean pagados a su vencimiento.

A este fin no s6lo examinan la solvencia material vy moral de
lgs firmantes del titulo, sino gue indagan la razén por la cual el
t{tulo ha sido creado, es decir, el negocio subyacente causante
del titulo de crédito; y a vecés exigen guz los interesadas en ese
negocio cedan al banco los derechos derivados del contrato. Todo
gllo conduce a los bangueros a admitir ciertos titulos a descuento
y a rechazar otros, a eliminar la firma de personas de dudosa sol-
vencia y a formular listas de personas cuyos titulos de crédito-
puedan ser descontados, indicando al aropio tiempo la cifra méaxima
gue pueden alcanzar los descuentos que a cada persana se concedan.
A ese conjunta de operaciones se le designa con el nombre de condi

ciones bancarias del descuento. (29)

La operacién de crédito denominada "descuentos mercantiles" -

puede realizarse con cualquier titulo de crédito.

(29) C.F.R. Garrigues, Joaquin. Contratos Bancarios. Editarial Sil
verio Aguirre Torre. México 1958. Pégs. 273 y 279.
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Sin embargo, generalm2nte se negocia con "letras de cambio"

por ser las méAs usuales en este tipo de operaciones.

Es importante que los funcionarios operadores de crédito ve-

rifiguen gue los documz2ntos esten debidamznte:

l.- Expedidos, es decir, gue no se haya incurrido en irregula
ridades de tal magnitud gue provogquen gue la promesa no se haga --

efectiva.

2.- Endosados, ya guz el endoso es la forma legal de transmi-
tir los derechos y obligaciones derivados de los titulos de crédi-

to.

3.- Aceptados, entendiesndo la aceptacifn como el acto por me-
dio del cual el girado estampa su firma en el documento, con lo-
gue manifiesta asi su voluntad de obligarse cambiariamente a reali

zar el pago de la letra. (30)

Las institucion=zs de crédito deben tener el cuidado de no des
contar titulos en los gue el beneficiario sea una simple denomina-
cibn o el nombre de un negocio, pues carscen de personalidad juri-
dica; porgue ni son personas morales, ni son personas fisicas tra-
t4ndose de perscnas morales, beneficiarios de titulos de crédito
se debe contar con las antefirmas que correspondan, es decir, el-
nombre de la razén o denominacién social y la firma de la persona-

o personas lesgalmente facultadas pars ello.

Si los documentos a descontar han sido transmitidos varias ve

(30) C.F.R. "Descuentnos Mercantiles". Revista Bancaria (Fasciculo-
6) Editada por Bancomer, S.N.C. Grupo de Crédito Divisidn Po-
liticas y Capacitacién de Crédito (PICEC) México 1984 P&ag. 24.
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ces, se debe comprobar la continuidad en los endosos.

Los documentos deben contener la feche de la firma de acepta-
cién, y es de suma importancia gque no esten alterados o borrados, -

y gque cantidades en cifras y en letras coincidan.

Los requisitos gue establecen las politicas y normas de crédi
to de 1la mayoria de instituciones de crédites pare conceder finan -
ciamiento a través de descuentos mercantiles, son gue cualguiera -

persona fisica o moral debe de contar con:

Residencia en el pais, arraigo minimo de dos afios en su acti-
vidad o negocio; solvencia moral vy econfmica y demanda constante -

en el mercado de sus productos o servicios. (31)
Plazos de los Créditos.

La Ley Reglamentaria del Servicio PGblico de Banca y Crédito-
(LRSPBC), actualmente vigente en su articulo 30 fraccibn VII esta-
blece gue: el plazo méximo de los financiamientcs no debe exceder-
de 20 afios. Tratandose de descuentos mercantiles el plazo méximeo-
no debe exceder de 180 dias; ademéds se necesiten elementos de jui-
cio para conceder crédito, es decir, efectuar una gevaluacién de su
splvencia para conocer su politica y experiencia administrativa; -
lugar gue ocupan en el mercado; deudas y compromisos con otros;-
as{ como su posicidn financiera. Ademéds el funcionaric que va a -
otorgar un crédito necesita datos gue le permitan formarse una 0pi
nién de que son: capsces, honorables, y solventes este tipo de in-

formacibn se obtiene a través del mismo solicitente y de terceros-

——ees.

(31) C.F.R. Descuentos Mercantiles. Ob. Cit. Pég. 26
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y ademis se deben obtener informes de crédito y estados financie -

roS.
De la primera firma:

El anélisis de crédito de estas operaciones nos lleva a deter
minar la cuestién gue en el "argot" bancario se denomina primera -
firma vy gue serd el acreditado cliente o persona moral o fisica, a
la que en forma directa el banco proporcionz recursos monetarios-
con el caracter de préstamo para que el banco pueda acreditar a
un clicnte det-e conocerlo, saber de su solvencia moral y econfmi -
ca, tener la certeza de gque el financiamiento gue se le otorgue sg
r4 pagado cportunamente. FPero antes se debe determinar si el --
cliente puede ser financiado utilizando este tipo de crédito; esto

es, se debe de conocer primero sus politicas de comercializacidn.

Si el cliente al realizar sus servicies o vender sus produg -
tcs recibe, en garentfa de pago titulos de crédito, podrd endosar-
los en propiedad para hacerse de efectivo vy asi seguir realizando-

sus operaciones.

Lo anterior el benco lo puede apreciar al analizar lo regis -
trado en el "balance general" especificamente en el rengldén de -
cuentas y documentos por cobrar por lo gue le conviene determinar:
el monto de sus operaciones de crédito documentado; guienes son --
sus principales deudores; plazos gue concede a los mismos, y en-
cuanto tiempo se recupera la cartera. Con base en la evaluacidn-
que se realice de dicha informacién, se podréd atender adecuadamen-

te al cliente, determinando monto, plazo y condiciones. (32)

(32) C.F.R. "Descuentos Mercantiles" Ob. Cit. Pégs. 39 vy G4O.
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De la segunda firma:

Se denomina asi a los obligados a cubrir, al vencimiento, el
importe de los titulos de crédito tomados en descuento, por lo gue
es importante determinar si estarédn en condiciones de cumplir opor
tunamente su compromiso, tal situacifn se puede apreciar al eva --
luar su informaci6n crediticia y financiera que se obtenga de di-
versas fuentes, gue puzden ser sus propios proveedores competidg -
res acreedores bancarios o de alguien que los conozca en sus tra -

tos mercantiles.

Se debe tener la certeza de gue el gue "acepta" los titulos-
de crédito en el caso "letras de cambio” o el obligado si 1o que

se descuentan son pagarés, cuenta con capacidad de endeudamiento.

En caso de existir informacién desfavorable de la '"segunda -
firma" como demandas judiciales, problesmas laborales, fiscales, fi
nancierocs o de cualguier otra indole el banco rechazard el finan-

ciamiento solicitado. (33)

La inseguridad en el pago, inherente a todo crédito explica -

gue la idea de una posible pérdida sea inseparable del descuento.

Hasta el punto gque en la terminologia banczria riesgo y des -

cuento son palabras eguivalentes.
El banco ha de examinar los riesgos de la operacidn, cuya va-

riedad es infinita, y este examen pone a prueba la préctica y saga

cidad del banguero en cada operacidn.

(33) C.F.R. Descuentos Mercantiles Ob. Cit. Pé&g. 4l.
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Ahora bien, desde el punto de vista de la liquidez de la car-
tera de un banco, las letras de cambio, que son los titulos de cré
dito sobre los que se realiza fundamentalmznte la operacidn de desg
~uento se clasifican en: bancables y no bancables segln gue por su
naturaleza, por la bondad y el nimero de las firmas, por el plazo-
de vencimiento y por el lugar de pajo, sean o no redescontables en

todo momento en el banco de emisién.

Este examen versard sobre la naturaleza de la letra presenta-
da a descuento y sobre la solvencia de las firmas de gue este pro-
vista. Las letras cuyo cobro es més seguro serdn las libradas por
in comerciante sobre todo, como medio de liquidar entre ellos una
:peracién-de venta de mercancias, al igual gue estas son seguras -
las letras libradas sobre industriales vy gue representan el pago -
ie compras de materiales, siempre gque estas compras no sean desprg

sorcionadas con los recursos del comprador.

Menos seguridades ofrecen las letras libradas sobre particula
res para liquidar compraventas a crédito de articulos de consumo.
\qui{ es més diffcil obtener informes precisos sobre la situacifn -
ie quienes no son comerciantes ni industriales y el banguero puede
temer con Trez6n, gue los librados se hayan obligado més allé de-
sus recursos normales. Finalmente, los giros entre casas comercia
les pertenecientes al mismo grupo suelen mirarse con recelo, ya --
Jjue puede ocurrir que no correspondan a transaccianes comerciales-

reales.

Esto no guiere decir gue los bancos se limiten siempre a des-
~ontar letras gue tengan por fundamento una operacidn comercial de
senta de mercancfas o de materias primas. Descuentan taubién lg
tras gque rzsponden simplemente al deseo de obtener dinero a crédi-

to sin gque la letra se proponga el pago de una deuda preexistente,
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como es el caso de las letras financieras.

Joagquin Garrigues establece gue son tres los elementos gue in
tegran el riesgo en las operaciones de descuento. Estos elementos
son: la solvencia del cedente, la solvencia del deudor del cliente
si se trata de una operacifin comercial, y el plazo de la letra, -

considera gue:

a) Lo primero gue tiene gue examinar el banco es la solvencia mate
rial y moral de su propio cliente, el banco hace entrar a determi
nados clientes en una lista, pero la inclusi6n en esta lista no --
significa que el banco asuma la obligacién de descontar todas las
letras que el cliente le presente sino tan solo el reconocimiento-
de una idoneidad moral y econdmica para obtener crédito en el fu-
turo mediante operaciones de descuento. Pero el banco se reserva-

el examen y la decisifn de cada caso concreto.

b) En segundo término el banco tiene que examinar la solvencia de
la persona a la que va dirigida la letra (girada) cuando se trata
de una letra comercial. Y no solo la solvencia del girado, sino
gue también habrd de examinar la realidad de la operacién mercan -

til que explica la creacifn de la letra.

Esta informacidn ofrece méds dificultades gue la relativa a la
solvencia del cedente, y el banco habrd de servirse de las agen -
cias dedicadas a toda clase de informes o de los propios correspon
‘sales o sucursales del bancc dcmiciliados en el lugar en que resi-
de el girado. En este punto rige el principio de la divisién de -
los riesgos, gque gevitard la acumulacidn de letras sobre una misma-
firma comercial v la consiguiente situacién delicada en el caso de

que esta firma caiga en gquiebra o suspensidn de pagos.

c) E1 (Gltimo de los elementos del rissgo es el plazo de la opera-
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cién. A medida que el plazo es més largo evidentemente aumentan -
los riesgos, ya gue pueden sobrevenir acontecimientos gque reduzcan

la solvencia del cedente o del aceptante de la letra.

Los plazos del descuento varian, coincidiendo con la diversi-
dad de vencimientos de las letras de cambio en armonia con las di-
ferentes clases de negocios. Ciertamante el rigor de este limite-
temporal se 2vita en la préctica mediante el sistema de las renova
ciones. La renovacidén de la letra, sustituyéndose la primitiva-
por otra sohre el mismo girado y por la misma cantidad y can las
mismas firmas, pone en descubierto gue la situacidn econémica del

girado no le permite atender el giro a su vencimienta.

Generalmente el banco exige un pago parcial para consentir la

renovacién del descuento por el resto del crédito. (34)

Es de comentarse la importancia que para el banco tiene la sg
leccién de su clientela para descontar titulos de crédito princi-
palmente letras de cambio; ya gue la calidad de la cartera de efec
tos es para el banco la mejor garantia del reembolso de sus crédi-

tos.

Toda vez que hemos analizado las condiciones bancarias del-
descuento, analizaremos a continuacién la parte que complementa es
te inciso denominada "el endoso como instrumento juridico del des-

cuento"”.

Antecedentes del endoso como instrumento juridico del des --

cuento.

(34) C.F.R. Joaquin Garriguez Ob. Cit. Pag. 281.
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En Italia; vy en el siglo XVI, comienza a usarse el endoso en-
el titulo de crédito, y es gue el banguerc depositario encargaba -
por medio del endoso gque figuraba en los certificados de depfsito-
a otro banguero, el pago de la cantidad. Contrariamente a lo que-
hoy acontece, el endoso lo insertaba el deudor y se relacionaba --
con la determinacién del que debfa pagar, y no con la del gue de -

bia recibir.

El1 desenvolvimiento del endoso en Francia en el siglo XVII, -
nos pone de manifiesto que primero tuvo el valor de una simple prg
curaci6n para facilitar el cobro del titulo vy s6lo era permitido -
un endoso. Con la practica el endoso en blanco se abrid camino en
la pluralidad del endoso; pero adem&s se establecid la distincién-
entre endosoc en propiedad y endoso en procuracién al indicarse el-

valor recibido y la fecha y al figurar la firma del endosante.

La indicaci6n del valor recibido permitié después qhe se recg
nociera un derecho propioc e irrevocable del endosatario, y también
la obligaci6n de garantia del endosante. Tales principios apare-
cen consagrados en la ordenanza francesa de Luis XIV. A partir de

este momento el endoso cuenta con su propia disciplina. (35)

El endoso como instrumento juridico del descuento.

Si el descuento se lleva a cabo mediante el endoso de los ti-
tulos de crédito es claro gue éste constituye por tal causa la pig

za esencial de la operacifn.

Cuando hablamos de endoso abarcamos en una sola palabra dos -

(35) C.F.R. Mufioz Luis. Derecho Bancario Mexicano. Editorial Cérde
nas. México 1974. P&g. 235.
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facetas distintas: la cléusula escrita en el documentoc y la trans-
misién real de éste. En el ariner aspecto (endoso como cléusula)-
el endoso contiene la declaracién del endasanté y su voluntad de -
transmitir el titulo al endosatario. En el segundo aspecto (endo-
so como transmisién) el endosoc es un contrato de transmisién real
del tftulo al endosatario. Endoso es, en suma, una cléusula acce-
soria e inseparzble de la letra, por virtud de la cual el acreedor
cambiario pone a otro acreedor en su lugar dentro del titulo de -
crédito gue se trate, sea con caridcter limitado sea con carécter -

ilimitado.

Por sus efectos, el endoso se divide en endoso pleno (el gue-
transmite la propiedad de la letra) y endoso limitado (el *‘gue no -
transmite la propiedad de la letra, sino gue constituye una simple

garantia o una autorizacién para cobrarla).

E1 descuento implica el endosc pleno del titulo de crédito --
porque el banco desea adquirir la nropiedad de éste y no s6lo su-

posicién para cobrarlo y dar cuenta al endosante (descontaterio).

Segin la doctrina tradicional el efecto del endoso es triple:
un efecto traslativo, un efecto de garantia y un efecto legitima -
der. En primer término el endosoc transmite la propiedad del titu-
lo y con 2ste el crédito cambiario que lleva incorporadao. Cuando
decimos que por medio del descuento el descontante adquiere un crg
dito, es necesario puntualizar gque crédito es el gue adguiere cuan

do se trata de un endosoc cambiario.

Esta cuestidn tiene la mayor importancia préctica para el des
contante ya gue no se trata de la cesifn del crédito gue tenfa el-
descontatario. Cuanda 1lo- gque endosa es un titulo de crédito, el
crédito que se transmite al banco no es el crédito derivado de las

relaciones contractuales anteriores a la creaci6n de éste sino el
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crédito nacido del tfitulo mismo con los derechos que le acompafian.

La posicifn del descontante, como (endosatario) del titulo --
es, por tanto una posicién autdnoma desligada del contrato causal-
y dotada de los enérgicos derechos inherentes al t{tulo de crédi -
to.

Corresponde pues al descontador, como endosatario vy tenedor -
de los efectos descontados todos los derechos y acciones, en su-
virtud podré exigir cuando proceda, de los giradores; endosantes O
indicados el cumplimiento de las obligaciones. No solo puede --
accionar el descontador en via de regreso cuando el titulo no sea-
aceptado. Sino gue estd investido de todos los derechos que asis-

ten al portador en defecto de pago del titulo.

£1 descontador si lo prefiere, renunciaré al ejercicio de --
esos derechos limitédndose a devolver el titulo impugnado a su des-

contatarioc y cargandolo en su cuenta.

Pero sabe que tiene a su disposicifn esos recursos juridicos-
y sabe también gue cuenta con la garantia solidaria de todos los -

firmantes del titulo gue posee.

A este segundo efecto del endoso se llama efecto de garantia-
significa gue el endoso al contrario de lo que ocurre con la ce --
sién ordinaria de un crédito, el endosante responde del pago del -
titulo de crédito.

La funcién de garantia del endoso es consecuencia de su fun-
cién traslativa: agquélla tiende a asegurar los efectos de ésta.-
Finalmente el efecto caracteristico del endoso es el legitimar al

adguirente del titulo de crédito como acreedor cambiario. La legi
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timacién por el endoso significa que el pagador de los titulos de
crédito (descontante) no tiene derecho a investigar si el endosan-
te (descontatario) ha edguirido o no legalmente la propiedad del -
t{tulo por consecuencia de un contrato causal excento de vicios o

motivos de nulidad.

Todo el peso juridico del descuanto descansa en el rigur‘matg
rial y pracesal de los titulos de crédito, que se traduce de un la
do en la inoponibilidad de excepciones al banco como tenedor del-
t{tulo y de otra en la calificacién legal del mismo titulo gque 1llg
va apare jada ejecucibn, este doble rigor no es suficiente para el-
banco, sirve para hacer indiscutible la ocbligacién del deudor v pa

ra hacer mAs facil la ejecucifn de esa obligacién.

Pero los bancos no suelen guerer embarcarse en procesos judi-
ciales aungue tengan caracter sumario, como es el juicio ejecutivo
de agui las variadas garantias con gue los bancos rodean la opera-
cién de descuento, es decir, las condiciones bancarias del descuen

to. (36)

Cabe comentar, gque es importante la figura juridica del endo-
so para gue se pueda realizar la operacién del descuento, ya gue-
en virtud del endoso se transmite la propiedad de los titulos de
crédito por el descontatario (endosante) al descontador (endosata-
rio), v através de este endoso denominado por la doctrina endoso-
pleno el descontatario (endosante) responde del pago del LI talgde

crédito.

Consideramos que el efecto del descuento es triple: 1) Efecto

(36) C.F.R. Garrigues, Joaguin. Ob. Cit. Pags. 274, 276 vy 277.
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traslativo, por medio del descuento el descontatario (endosante) -
del titulo transmite la prupiedad del tftulo de crédito al descon-
tante (endosatario). 2) Efecto de garantia en virtud de éste, el-
descontante (endosatario) tiene todos los derechos vy acciones para
exigir cuando asi proceda, de los giradores; endosantes o indica -
dos el cumplimiento de las obligaciones, es decir, el descontador-
sabe gque cuenta con la garantia solidaria de todos los firmantes -
del titulo g.e posee, y en especial que el descontatario (endosan-
te) responde del pago del titulo de crédito. 3) Consideramos como
tercer efecto del descuento el de legitimar al adquirente del titu

1o de crédito (descontante) como acreedor cambhiario.
Concluimos:

Que se debe tener en cuenta gue las instituciones de crédito-
(bancos), no son las {inicas personas que realizan el descue=nto de-
tf{tulos de crédito sino gue esta operacién en la practica comer -
cial es efectuada por cualguiera persona fisica o moral, crediti-
cia y a pesar de su enorme difusién y utilidad, no esté reglamenta
da por la Ley, solamente la Ley Genz=ral de Titulos y Operaciones -
de Crédito se reduce a reglamentar el descuento de créditos en 1li-
bros de comerciantes, gque es el antecedente inmediato del descuen-
to de titulos de crédito y gue, adem&s es poco usual por la comple

jidad de los regquisitos legales gue su realizacién implica,

Ahora hien, consideramos gque el legislador mercantil debe de
estar mAs en contacto con las realidades gue se presentan en la vi
da diaria para saber cuales son las asortaciones o necesidades del

comerciante en torno al comercio.



D) EL DESCUENTO DE TITULOS DE CREDITO.
Nociones preliminares.

En la histaria moderna de la vida juridica comercial, uno de
los fendmenos de mayor importancia es el Jacimiento vy desarrollo
de esa jran categoria de cnsas mercantiles gue son los titulos de
crédito. Pero no han surgido en los ordenamientos positivaos en-
forna intempestiva o cumo mediata creacidén de los Jjuristas, sino-
gue su desarrollo se ha venido desenvolvizndo en la préctica comer
cial, que ha producida las diversas especies de titulos (letra de-

cambio, pagaré, cheque, etc.).

La Ley Gen=ral de Titulos y Operaciones de Crédito nos mencig
na en su articulo lo.- que los titulos de crédito son cosas mercan
til=s, y en su articulo 50.- los define diciendo que san "los docuy
mentas necesarios para ejercitar el derecho literal gue en ellos

se caonsigna'.

Ahora bien estos titulos de crédita en su vida circulataria -
son utilizados en la realizacifn de operaciones mercantiles, este-
es el caso de la letra de cambio, titulo de crédito sobre el cual-
se contabiliza el descuents mercantil bancario, gue cubre necesida

des diversas.
E1 Descuento de Titulos de Crédita.
Por el descuento de titulos de crédito "el descontador adquig

re del descontataris un titulo de gue éste es tenedor vy le cubre

gl importe del titulo menos la trsa de descuento (o sea un tanto
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por ciento del valor del titulo) que se deduce". (37)

El descuento de titulos de créditn es denominado por la doc-

trina como descuento cambiario.
Descuento Cambiario.
Concepto:

Rodriguez Rodriguez, define el descuenta cambiario cono "el -
crédito en efectivo, concedido contra entrega de letras de cambio-
0 de pagarés, deduccifn hecha del descuento por pagao anticipado. -
El gue paga se llama descaontador; el gue cobra descontatario. El-
primeroc entrega dinero a cambio de un titulo de crédito de conteni
do crediticio que se le cede cambiariamente; el descontatario reci
be dinero a cambio del titulo de crédito que transmite al acredi -
tante". (38)

El descuento cambiario puede ser: comercial, cuando las 1lg -
tras descontadas incorpor4an el prz2cio de una compraventa o de un -
servicio prestado, letras gue son entregadas al banco por el acrege
dor del precio o del servicio; o financiera cuands la letra descaon
tada se crea sin responder a ninguna relacidn econémica jreexisten
te, sino simplemente para obtemer dinero del banco por medio de su
descuento, en cuyo caso, ello constituye una garantia camhiaria en
favor del banco por el importe del capital nrestado més sus inte -

reses. (39)

(37) Cervant=s Ahumada Rall. Titulaos y Operaciones de Crédito. Edi
torial Herrero. México 1984, P&g. 248.

(33) Rodriguez Rodriguez Joaquin. Derecho Mercantil. Editcorial Po-
rrla. México 1957. P&g. 93.

(39) C.F.R. Ripert Gzorges. Tratado Elemental de Derecho Comercial
Editorial Paris. 1973. P&g. 461.
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Existen dentro de la préctica del descuento de titulos de cré
dito (descuento cambiario), descuentos a corto plazo, gue podemos-

definir como sigue:
Descuentos a Corto Plazo.

A través de esta operacidn de crédito el banco (descontante)-
adquiere en propiedad titulos de crédito (por lo general letras de
cambio) no aceptados, cuyo vencimiento no debe exceder de 10 dias,
acompafiados o no de facturas, notas de remisidn, talones o conoci-

mientos de embarque.
Caracteristicas:

Se otorga a personas fisicas o morales, comerciantes o indus-

triales, que realicen ventas a corto plazo.

El importe de los titulos de crédito adquiridos por el banco-
(descontante), va en proporcidn al capital contable del descantata
rio (cliente), al capital estimado del obligado en el titulo y a -
la solvencia moral de ambos. Debe tenerse muy en cuenta en estas
operaciones gue al no contar con la aceptacidn del obligado en el-
titulo, el riesgo descansa fundamentalmente en el descontatarin

(cliente).

Por lo gue se refiere al descusnto a corto plazo concluimos -
gue: el descontatario con esta operacidn mejora su capacidad de --
compra y de pago al convertir en efectivo sus ventas locales y fo-
rédneas y apravecha la capacidad y fluidez de servicio.

Concluimos que:

El descuento de titulos de crédito (descuento cambiario) re -
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presenta tanto para el cliente (descontataric), como para las ins-
tituciones de crédito (descontantes), una serie de venta jas gue --

son:
Ventajas para el descontatario (cliente):

1) Se despreocupa de tramitar el cobro de sus titulos de cré-
dito.

2) A través de esta operacifn, el clisnte convierte en efecti
vo antes de su vencimiento, los tituloes de créditos a su favor de-

rivados de ventas a plazo.
3) Mejora su capacided de pago vy su calacidad de compra.
Ventajas puira el descontante (instituciones de crédito):

1) A través de esta operascién de crédito, la institucién (ban
co) invierte a corto plazc parte de sus recursos, mediante venci -
mientos escalonados. Esto le permite una &gil reculeracién, un -
atractivo rendimiento y une nueva generacifn de recursocs gracias a

los intereses y comisiaones. (40)

Existen ademés del descuento de titulos de créditoc y el des -
cuento de créditos en libros, otrus tipos de descuento desarrolla-

dos en la préctica bancaria, estos son:
El descuento con reserva de dominio o constitucién de prenda-

y el descuento de exportacidn.

(40) C.F.R. Manual de Crédito Editado por Bancomer S.N.C. TOMO I.
Pag. 19.
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Descuento con reserva de dominio o constitucidn de prenda.

Este servicio de financiamiento esté4 orientado b&sicamente a-
financiar a empresas distribuidoras autorizadas de automéviles, ca
miones vy tractores en las ventas gue realizan a plazo con sus

clientes, por unidades que adguieren estos (ltimos.

R través de este servicio el banco adgquiere en propiedad las
series de aceptadas por sus clientes (letras de cambio o pagarés)-
v por las cuales el interesado rzcibe anticipadamente el valor de

los titulos en cuestidn.

Esta operacidn de descuento tiene la particularidad de que el
contrato de compraventa gue celebra el distribuidor con su cliente

puede ser pactado:

a) Con constituciédn de prenda, o

b) Con reserva de dominio (del bien vendido).
Jaracteristicas:

Este tipo de servicioc es otorgado por las instituciones de --
“rédito a sus clienles u pruspectos de la propia institucién, pero
1dsicamente & personas mordles (empresas distribuidoras de automé-
siles autorizadas) a las cuales se les ha otorgado previamznte una
linea de crédito en este renglén, misma que ha sido estudiada en -

Jase a8 sus estados finmancieros.

Tratdndose de descuentos por venta de autombviles, camiones -
.ractores, etc., el plazo méximo al que las instituciones de crédi

.0 otorgan el financiamiento es de 36 meses a partir de la fecha -
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del contrato de compra-venta, pudiéndose financiar también a menor

plazo.

Ahora bien el contrato gue celebra‘el distribuidor con su-

cliente puede ser pactado:

a) Con constitucifn de prenda, en cuyo caso el comprador es -
virtualmente el duefio de la unidad, pero gueda constituida "pren-

da" en favor del distribuidor.

b) En el caso de contratos con reserva de dominio, el vende-
dor (distribuidor) es el duefio de la unidad aunqus con algunas li-

mitaciones.

En los dos casos citados el distribuidor para efectos de la -
operacién de descuento, deberd constituir prenda a favor de la ins

titucién de crédito, de todos los derechos del contrato.

Ademés dicho contrato deberd estar ratificado debidamentz an-
te Notario Pdblico o Corredor Péblico e inscrito en el Registro de
la Propiedad, Seccién Comercio. Tanto el original del contrato ca
mo la factura original respectiva deben ser entregados a la insti-

tucidn de créditao.

Los titulos de crédito a descontar deber&n estar representa -
dos por las series completas o la parte insoluta de los mismos, pu
diéndose aceptar gue el distribuidor conserve o negocie los prime-
ros 3 6 6 titulos. Las unidades a finmanciar en el caso de automb-
viles y camiones no podrdn tensr mAs de dos afos de antiguedad. -

En caso de tractores solo se financian unidades nuevas.

Con respecto a los intereses para este tipo de operaciones se
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cobran por anticipado aplicindose el tipo vigente de acuerdo con -
las condiciones del mercado de dinero. Se cobra una comisifn sg -
bre los titulos de crédito cuyos obligados radiquen en el Area Me-
tropolitana y otra cuando radiquen en plazas del interior de la Rg
pGblica. (41)

Descuento de Exportacidn.

Este servicio de financiamiento es una modalidad del descuen-
to es susceptible de ser proporcionado, tanto a personas fisicas -
como a Sociedades Mercantiles (empresas) gque hayan o vayan a col -
certar ventas de productos o servicios técnicos a mercados en el -
extranjero (exportaciédn) con el objeto de financiar este tipo de -

ventas.

Generalmente se estudia y establece una linea de crédito al -
clisnte exportador para descontar los t{tulos de crédito pravenien ‘
tes de este tipo de ventas. Estas operaciones se deben llevar a-
cabo bajo las condiciones que para gl efecto establezca el Banco-

de Méxicao.

Es indispensable gue estas operaciones sean consultadas pre -
viamente con la Divisién de Comercio Exterior caon el fin de ver si
refinen los requisitos técnicos necesarios para poder utilizar re -
cursos ajenos a los de la institucian (FOMEX, Encaje Legal, etc.),
en vias de ofrecer al cliente mejores condiciones de financiamien-

to.

(41) C.F.R. Manual de Créditoc. Editado por Bancomer Ob. CiT. Pag. 22



L6

Caracteristicas:

Estas operaciones deben documentarse en moneda extranjera y -
preferentemente en Délares Americanos. En términos legales este
descuento puede otorgarse & plazo méximo de 5 afos, tomando en con
sideraci6n las caracteristicas de la mercancia o servicio a expor-

tar y monto de la operacidn.

E1 o los titulos de crédito respectivos de la operacién pgo -

dr4n estar aceatados o no de antemano por el comprador extranjero.

Uno de los requisitos establecidos por las instituciones de-
crédito (descontantes), a sus clientes (descontatarios), es la evi
dencia de la exportacién, para lo cual la letra de cambio no acep-
tada por el compradorT deberd venir acompafiada de los documentos --
Dfiginales de embargue, factura comercial del pedido etc., los gque
en su casoc se entregarén contra la aceptacién de la referida letra
de cambio. Ahora bien, cuando esta letra de cambio se encuentre -
aceptada deber4d venir acompafiada de copias de los documentos a fin

de constatar la exportacitn.

Para la realizacibén de este tipo de descuento el cliente ex -
portador (descontatario) debe de obtener de COMESEC (Compafiia Mexi
cana de Seguros de Crédito), un seguro contra riesgo de crédito cag
mercial, mismo gue debe brindar una cobertura minima del 35% del -
importe del crédito. E1 exportador al tomar la cobertura sefialada
deberd otorgar la cesi6n de derechos de la piliza a favor de la --
institucién de crédito, asi como evidenciar el pago de la pbliza -

respectiva.

Este seguro es de caracter indispensable cuando se trata de. -

obtener recursaos de FOMEX. Adicionalmente el exportador (desconta
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tario) podrd solicitar a FOMEX (Fondo para Fomento de Exportacig -
nes de Productos) el financiamiento puente de la operacién gue con
siste en una prorroga automltica en casoc de mora del pago por par-
te del importador extranjero al vencimiento del titulo descontado.
Esta prorroga vy el importe del financiamiento puente son hasta por
el 100% del valor del crédito, la prbrroga es de 2 meses a partir-
del vencimiento del titulo y no podréd exceder de 180 dias en to --

tal.
Uentajas para el cliente (descontatario)

1) E1 costo de financiamiento es menor, al aprovecharse las -

tasas preferenciales de FOMEX, en caso de utilizar sus recursos.

2) Lograr financiamientos ma ores gue los tradicionales, cuan

do el caso lo justifique.

3) Obtencidn de divisas por la exportacién de mercancias o --

servicios.
Ventajas para las Instituciones de Crédito.

1) lncrementar los créditos con la utilizacidén de recursus 1y

propios.
2) Obtencién de ingresos por el cobro de intereses y ccmisio-

nes, asi como por el diferencial en la tasa de interés. (Cuando se

utilicen recursaos ajenos). (42)

(42) G.F-R. Qb. Cit. Pég.. 24,
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Conclusién.

Como es sabido de todos, la Banca en nuestro pais se encuen -
tra estatizada, por ende, este tipo de descuento (descuento de ex-
portacidén) no solo representa ventajas para el cliente (descontata
rio) sino gue coadyuva al desarrollo econdmico de México. Alentan

do las exportaciones.
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E) EXTINCION DEL CONTRATO (EXTINCION DE LA OPERACION DE DESCUENTO
DE TITULOS DE CREDITO).

Antes de analizar este inciso cabe comentar que hemos obser -
vado que el descuento de titulos de crédito tema del presente estu
dio es considerado por algunos autores como operacién de crédito

y por otros como un contrato.

L. Carlos DAvalos, menciona gque: el concepto "no aparece defi
nido en ninguna Ley. Para el legislador de 1932, nos dice, el -
concepto operacién es universal, por cansiguiente conocido en el -
sistema mexicano. La LGBTOC, establece con toda claridad que las -
operacionas por ella organizadas son contratos (articulo 224, II,-
293, 294, 295, 302, 321, etc.).

Considera, gue la sutileza gramatical gue se presenta al pre-
cisar que las operaciones de crédito no son técnicamente operacio-
nes sino contratos, no pasa de ser un prurito gramatical, estable-
ce ademés, gue es importante precisarlo ya gue las operaciones de
crédito técnicamente son contratos, y es en esta figura donde debe
buscarse vy encontrarse su perfeccionamiento esencial; estima por -
lo tanto gque la palabra "gperacién" debe considerarse como medio -
de identificacibn de los contratas mercantiles gue se regulan en=

1a LGTOC, o en sus leyes complementarias.

Consideramos gque lo establecido por este maestro es correcto,
en cuanto a gue menciona gue la LGTOC, establece con toda claridad
que las operaciones por ella organizadas, son contratos, esta si =
tuacidn, Juede ser aplicable al descuento en virtud de gue el des-
cuento de titulos de crédito a pesar de no estar reglamentado, ni
por la LGTOC, ni en ninguna ley; se le considera por la costumbre-

0 usos bancarios como una operacién de descuento.
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Extincién del Contrato (Extincién de la Operacién de Descuento de-
T{tulos de Crédito).

La causa de extincién de la operacibén de descuento, es el pa-
go por el obligado en el titulo de crédito descontado. El Pago-
realizado por el obligado en el titulo de crédito al vencimiento, -
constituye tanto para las instituciones de crédito como para las-
personas fisicas o morales crediticias (descontantes) la recupera-
cibén del créditoc en farma normal. Pero una vez vencido el plazo y
ante el incumplimiento, el descontante debe gestionar la recupera-
cibn del capital, intereses, gastos que se originen, por medio de-
la via judicial en este caso la recuperacidn para el serd forzada.
Corresponde al descontador como endosatario y tenedor de los titu-
los de crédito todos los derechos y acciones, y en su virtud podré
exigir cuando proceda, de los giradores, endosantes o indicados el
cumplimiento de la obligacién, es decir, el pago del titulo de cré

dito descontado.

La accifn empleada por el descontador para exigir el cumpli -
miento de la obligacidn (pago del crédito) es la accidn ejecutiva-
mercantil, ésta puede realizarse cuando se trate de cobro judicial
de titulos de crédito, este tipo de juicio tiene la ventaja de que
al momento de notificar la demanda, se procede al aseguramiento-

del crédito mediante embargo de los bienes del deudor.

Cabe comentar la figura juridica del protesto dentro de estos
juicios, ya gue éste sirve para proteger los derechos cambiarios a

favor del descontante.

El protesto consiste en la razdn anotada en el mismo documen-
to, por notarioc o corredor pdblico, de gue el titulo de crédito --
fue presentado en tiempo y no fue pagado o aceptado (articulo 140-

LGTOC). La obligacién de protestar se exime por el girador en el
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caso de las letras de cambio anotando en el cuerpo del documento -
la leyenda "sin protesto” o una equivalente, en los pagarés toma -
dos en descuento no es védlida esa leyenda, de anotarse se tendré -
por no puesta y de todas formas se deberd protestar el pagaré, pa-
ra proteger o preservar los derechos en via de regreso en contra-

del des:ontatarlo, gue es el endosante del t{itulo de crédito.

Podemos concluir, gue la Gnica causa de extincién de la opera-
cién de descuento es el pago efectuado por el obligado en el titu-
lo de crédito, ya sea, en forma normal es decir, gue se pague al -
vencimiento dicho titulo o d= una forma forzada, es decir, gque una
vez vencido el plazo y ante el incumplimiento, gl descantante ges-
tione la recuperacifn del capital, intereses y demés gastos gque se

originen por medio de la via judicial.

Ahora hien cuando el pago se realiza por el obligado en el ti
tulo de crédito, ya sea en forma normal o forzada, la cesién pro-
solvendo ha alcanzado su fin, gue consistia en obtener el pago, vya
gue éste, equivale a 1la restitucién de la suma de dinero otorgada-
por el descontante y con ello la operacién de descuentoc gueda can-

celada.
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CAPITULO TERCERDEO
EL DESCUENTO COMOD UN CONTRATO DE APcRTURA DE CREDITO

Antes de introducirnos al anédlisis de este capitulo haremos

una breve consideracién sobre el crédito.

Nociones Preliminares.

En la actualidad el crédita se ha vuelto un instrumento gque
casi todos utilizamos. Es parte de nuestro modo de vivir y en mu-
chas ocasiones se vuelve tan necesario que resulta imprascindible-

para obtener cualguier satisfactor o cualquier objeto.

Resultan innumerzbles las causas gue pueden llevar a una per-
sona Fisica o empresa a necesitar sumas de din2ro en un momento da

do. Podriamos tipificar algunos requerimientos:

1.- Necesidades de caracter personal.

2.- Cubrir pagos.

3.- Créditns para capital de trabajo.

4.- Financiamiento para el fomento o expansién de las empresas
5.- Adguisicién o canstruccibn de inmuebles.

6.- Adguisicién de bienes de capital, materia prima o maguina

ria.

£l servicio de crédito gque brindan las instituciones de crédi
to, soluciona a su clientela esa necesidad de cardcter monetario, -
en la inteligencia de gque cumplird su objetivo si es otorgado por

las cantidades necesarias y suficientes, a los plazos adecuados vy
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en su debida oportunidad. (43)

El crédito. Su concepto. La palabra crédito viene del latin

creditum que significa tener confianza, tener fe en algo.

"En sentido juridico crédito indica el derecho subjetivo que
deriva de cualquier relacién obligatoria vy se contrapone al débi-

to gque incumbe al sujeto pasivo de la relacibn.

Para Stuart Mill, el crédito es el permiso de utilizar el ca-
pital de otras personas en provecho propio; Charles Gide, nos di-
ce, gque es el cambio de una riqueza presente por una riqueza futu-
ra: Kleinwachter entiende por crédito la confianza en la capacidad
en la posibilidad o la voluntad y solvencia de un individuo por lo

que se refiere al cumplimiento de una obligacién contraida". (44)

El crédito puede apreciarse respecto de aguel que lo recibe -
como una operacién pasiva, y respecto de aquél gue lo otorga, como

una cperacidén activa.

Se han ensayado numerosas clasificaciones del crédito y se -
puede considerar, desde el punto de vista de las entidades gue lo-
reciben como: créditoc a la industria, a la importacién, al comer -
cio, al consumo, etc., por la finalidad a que esta destinado: para
la adquisicién de bien2s de consumo duradero, para la industria, -

seglin el plazo gque se contrae: a corto, medio y largo plazo.

(43) C.F.R. Manual de Crédito. Editado por Bancomer S.N.C. Depar-
tamento de Descuento. México 1979. Péag. 17.

(44) Acosta Romero Miguel. Derecho Bancario. Editorial Porrda. Mé-
xica 1983. Pég. 352.



Operaciones Activas y Pasivas.

Estimamos que el crédito es un concepto genérico gque puede --
abarcar una serie de operaciones especificas o ramas gue han ido
esoecializéndose vy gue van tipificando las distintas actividades
de las instituciones de crédito, es decir, hay ooeraciones de cré-
dito que son fundamentales y gue pueden resultar comunes como sSon-
la captacién de recursos del ahorro n(lblico y el otorgamisnto de-

préstamos a los sectores de la poblacidn gue los necesita.

Esas operaciones fundamentales pueden adoptar una serie de mg
dalidades especificas conforme a la estructura juridica que rige -
en México y gue pueden ser: depfsitos en cuenta de cheques, denbsi
tos a plazo, de ahorro, de capitalizacién, emisién de bonos finan-
cieros e hizjotecarios, en el aspecto gue llaman pasivo o de asun -
cién de los recursos del plblico o de otras entidades por parte de
las instituciones y una serie de créditos muy diversos y con moda-
lidad muy peculiar, cuando.la institucién es la gue proporciona el

dinero a guien lo necesita.

Se afirma por lo tanto que aguellas operaciones en las Qque -
las instituciones reciben dinero de tercero, es decir, gque éstos-
son acreedores y las institucion=s deudoras, saon las gue la doctri
na califica como pasivas vy el origen de los fondos puede ser el Sh
guiente: 1) Del pGblico en general, a través de los instrumentos -
que la ley bancaria permite a cada tipo de instituciones; 2) De --
otras instituciones del zais; 3) Directamente del Gobierno Federal
o de Organismos descentralizados o del instituto central; vy 4) De-
los Bancos Extranjeros, previo cumplimiento de los reguisitas gue-
seffiale el Banco de México y en su casao, la Secretaria de Hacienda-
y Crédito PGblica.

Pero la operacidn pasiva no sb6lo consiste en gus el banco re-
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cibe dinero en efectivo, sino también puede ser en bienes o servi-

cios estimables en dinero, pagaderos a futuro.

La operacién activa en este orden de ideas, seran todas ague-
llas que realizan las instituciones, en las gue prestan dinero, o©
conceden crédito de firma o servicios estimados en numerario, paga
deros a futuro a cualquier persona, mediante la utilizacidén de los

contratos, o instrumentos, gue para ese efecto sefala la ley.

Hemos hablado hasta ahora de las operaciones pasivas y acti -
vas pero existen operaciones gue no son de recibir, ni de otorgar-
crédito al p(blico, es decir, operaciones neutras llamadas servi -
cios bancarios gue son toda aquella serie de operaciones qﬁe pres-
tan los bancos y que no necesariamente consisten en una operacién-
activa o pasiva, como por ejemplo, las oper3aciones fiduciarias, o-

las cobranzas.

Asi{ en el desarrollo histdrico de este tipo de negocios, ve -
mos gue se ha ido especializando la banca de depbsito que algunos-
llaman comercial, gque opera a corto plazo, la llamada banca de in-
versién o financiera, la banca hipotecaria, la de capitalizacién vy

la fiduciaria.

También através del tiempo, los diferentes tipos de crédito -
se han perfilado con caracteristicas propias, como el crédito agri
cola e industrial, gque ha dado origen a instituciones como el cré-

dito refaccionarioc y el crédito de habilitacién o avio.

Puede afirmarse que la mayoria de las operaciones activas gque
le es factible celebrar a la Banca Mexicana son comunes a todas --
las instituciones, pero depende de muchas circunstancias que ope -

ren un tipo de contrato u otro.
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Introduciendonos més a este capitulo, diremos, gue todas las
llamadas operaciones bancarias activas tienen la nota comdin de con
sistir en concesiones de crédito ya sea de dinero o de firma he -
chas pur'el banco, a cambio de Jrcmesss de restitucién, lo cual --
gueda acentado en una operacibén, denominada contrato de apesrtura -
de crédito. (45)

Ant=2s de gue hablemos de este contrato mercantil en forma es-

pecial, anmalizaramos 21 contrato mercantil en general.
Los Contratos Mercantiles:

Definicidn. "Los contratos son convenios que producen o trans
fieren las obligaciones y derschos. Los contratos son una especie
dgl género convenios. Convenio es el acuzrdo de dos o mas persg -
nas para creaf, transfzarir, modificar o extinmguir obligaciones. A
su vez, el convenio es una especie del acto juridico, gu= es la ma
nifestacién de voluntad para producir efectos juridiccs, estos con
ceptos gue ha elaborado el Derecho Clvil son extensivos al Derecho
Mercantil y podemos decir gue los contratos mercantiles scn canve-
nios gue aroducen o transfieren obligaciones y derechos de natura-

leza mercantil". (46)

Estimamos, que se debe considerar camo contrato mercantil a -
todo aguel gue se derive, 0 sea sroducto de actas de comercio, eSs-
decir, actos celebrados por comerciantes: persconas que tienen capa
cidad legal para ejercer el comercio y hacen de el su ocupacifn or

dinaria; o persconas que accidentalmente, cen o sin establ :cimiento

fijo ejecuten dichos actos y gque por el sclo hzcha de efoctuarlos-

(45) Ob. Cit. P&gs. 333 y 35G.
(46) Arturo Puente y F. y Octavio Calvo Marrog in. Derecho Mercan-
til Editorial Banca y Comercio. México 1941. Péag. 252.



guedarén sujetas a las Leyes Mercantiles.
Elementos del Contrato:

Para la existencia del contrato, el CAdigo Civil exige dos e-
lementos: consentimiento y objeto gue pueda ser materia del contrg
to. Debemos agregar un tercero: que es la forma, en los casos gque

determine la ley.
a) Consentimiento.

El consentimiento es el acuerdo de voluntades y es el elemen-
to esencial del contrato. Cuando el contrato se celebra entre prg
sentes no es dificil saber en gué momento se perfecciona el contra
to, ya gue éste existe desde gue las dos partes manifiestan su vo-
luntad de obligarse. El problema surge cuando el contrato se gele
bra entre ausentes, es decir, entre personas gue no se encuentran-
una en presencia de la otra. En tal caso, la oferta y la acepta -
cién puede hacerse por escrito, lo que da lugar a los contratos --
por correspondencia. En la doctrina ha sido punto muy rebatido el
de fijar el momento en que se perfeccionan estos contratos. E1 C§
digo de Comercio da la Solucibtn: Los contratos mercantiles gue se-
celebren por correspondencia quedarén perfeccionados desde gue se-
conteste aceptando la propuesta o condiciones con gue gsta fuere -

modificada.
b) Objeto.

El objeto del contrato es la obligaci6n y el objeto de ésta,-

es la prestacidén, gque puede consistir en dar, hacer o no hacer.

Cuando el Cddigo Civil habla del objeto del contrato, en rea-
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lidad se refiere al objeto de la obligacién. La cosa obj=to de-
una obligacién de dar debe llenar los siguientes requisitos: exis-
tir en la naturaleza, ser determinada o determinable en cuanto a -
su especie vy estar en el comercio. El1 hecho positivo o negativo -
objeto de las obligaciones de hacer o de no hacer, debe ser posi-
ble v licito. (Articulo 1825 y 1827 del Codigo Civil). Las con -
venciones ilicitas no producen obligacién ni accién, aungue recai-
gan sobre operaciones de comercio. (Articulo 77 del Cbébdigo de Co-

mercio).
c) Forma.

La forma, cuando es indispensable para la existencia del con-
trato, recibe el nombre de solemnidad. La regla general es que, -
en las convenciones mercantiles, cada uno se obliga en la manera vy
términos que aparezca que gquiso obligarse, sin gque la validez del
acto comercial dependa de la observancia de formalidades o requisi
tos determinados. (Articuloc 78 del Chdigo de Comercio). Se excep

tllan de esta regla:

a).- Los contratos gque con arreglo a las leyes mercantiles, -
deban hacerse constar en escritura pdblica o requieren formas o sg
lemnidade necesarias para su eficacia; es el caso del contirato de

sociedad mercantil gue debe otorgarse ante notario piblico.

b).- Los contratos celebrados en pais extranjero en que la --
ley exija escrituras, formas o solemnidades determinadas para su -

validez, aungue no las exija la ley mexicana.

En estoas dos casos, los contrates que no llenen las solemnida
des requeridas, no producen obligacién ni accién ni juicio (articu
lo 79 del Cbdigo de Comercio).
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Los contratos en gue intervengan corredores, gue son los nota
rios de comercio, guedan perfeccicnados cuando los contratantes

firman la correspondiente escritura, (articulo 32).

Validez de los Contratos.

Una vez gue el contrato existe Jor reunir los elementos antes
mencionados, es necesario examinar si es vdlido. Los contratos --
son anulables si el consentimiento est& viciado por error, dolo o-

violencia o si alguna de las partes caontratantes es incapaz.

Las disposiciones del Derecho Civil sobre capacidad de los --
contritant=2s y causas que invalidan los contratus son aplicables a
los actos mercantiles, con las modificaciones gue establece el Cb-
digo de Comercio. En algunds casos las leyes exigen determinadas

formalidades para la validez de les contratas.

Toda vez, gue hemos hablada someramente del contrato en gene-
ral, analizaremos en forma especial la operacifn de apertura de -

créditao.

La asertura de créditu, escribe Cervantes Ahumada, es un con-
trato estructurado en la practica bancaria y de recient:z reglamen-
tacién en los ordenamientos positivos. Entre nosotros por orimera

vez en la Ley General de Titulos y Operaciones de Crédito.

En varios paises no se reolamenta, pers pu2de decirse gue se-
practica mundialmente. En la préictica bancaria norfeamericana se
12 llama linza de crédito (line of credit) vy este término se ha -
adoptado 2n la nractica bancaria mexicara, principalmentz para las

aperturas de crédito celabrados entre banco y banco. (47)

(47) C.F.R. Cervantes Ahumada Ra@il. Titulos y Operaciones de Crédi
to. Editorial Herrerg México. 1984 Pag. 2L45.



60

Cabe comentar que el contrato de apertura de crédito no es --
una operacién exclusivamente bancaria, sino gue ésta puede ser rea

lizada también entre particulares.
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A) CONCEPRTO:

"La apertura de crédito es un contrato mediante el cual una -
persona denominada acreditante (el banco o un particular), se obli
ga con otra llamada acreditada a poner a su disposicién una canti-
dad de dinero determinada, o a emplear su crédito en beneficio de-
aquél". (48)

"£1 articulo 291 de la Ley General de Titulos y Operaciones -
de crédito lo define con bastante exactitud al decir "La Apertura-
de Crédito es un contrato por el gue el acreditante se obliga a pgo
ner una suma de dinero a disposicién del acreditado o a asumir una
obligacibén por éste quién se compromete a restituir diﬁha suma o a
cubrir el importe de dicha obligacién, si fuzre cumplida por el-
acreditante”. (49)

El maestro Sergio Rodriguez Azuero nos habla del contrato de-
asertura de crédito al cual considera como el acuerdo segln el -
cual el banco (acreditante) se compromete con su cliente (acredita
do) a concederle crédito de dinero o de firma,dirzctamente a él o-
a un tercero que le indigue, dentro de ciertos limites cuantitati-

vos y mediante el pago por el acreditado de una remuneracidn.
Momentos del Contrato.

De acuerdo a Rodriguez Azuerao, existen dos momentos légicos vy

~normalz2s dentro del proceso de contratacibn.

£l nrimero toca con el perfeccionamiento mismo del conirato,-

(43) Rodriguez Rodriguez Joaquin. Derecho Mercantil. Editorial Po-
rrla. México 1957. PAg. 501.
(49) Ley General de Titulos y Operaciones de Crédito. Art. 291.
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cuando el banco se obliga a tener a disososicién del cliente hasta-
determinadas sumas de dinero, o mejor, a otorgarle cr”dito de ding

ro o de firma hasta una cierta cuantia.

El segundo dice con la utilizacibn hecha por el cliente de --
los recursos puestos a su disposicién que conduce a una nueva eta-
pa en el estudio del contrato en 1la cual la posicién juridica de -
las partes seréd distinta, segln las modalidades. 5i la utiliza --
cibn es parcial y en dinero, el cliente se convierte en deudor del
banco por la suma recibida, pero continda sisndc acreedor por el -

resto.

Si se hace, ya no a través de crédito de dinero sino de crédi
to de firma a favor del propio cliente o de un tercern, mediante -
el aval de un titula de crédito o la aceptacién del misno, Se pre-
sentard una situacién variable: el cliente es un deudor potencial-
hasta gue, por virtud de los comiromisos anteriores el banco tenga
gue hacer un desembolsa, momentao en el cual surgirad la obligacién
o cargo de aguel de reembolsar. Es posible, que tal cosa no lle -
gue a ocurrir y gque la operacién se liguide sin mue el .bancn tenga
gue hacer un desembolso o gue, de hacerlo, sea con recursos sumi -

nistrados por su cliente. (50)
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Elementns de existencia y condiciones de v

Como todo contrato mercantil, el de apertura de crédito debe-
cumalit con ciertas condiciones y requerimientos gue a continua-

cibn analizaremos.

(50) C.F.R. Rodriguez Azuero Sergio. Contratos Bancarios. Edito -
rial Presencia. Bogot4 Colombia 1977. Pégs. 373 y 379.
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Consentimiento.

La apertura de crédito se perfecciona por el consentimiento -
de las partes, es decir, por el acuerdo de voluntades, en cuanto,-

a 1a cantidad, interés y demés pactos negociables.
Objeto.

£l objeto propio del contrato, su razbn de ser para ambas par
tes, pero en forma espzcifica para el acreditado (cliente) es con-
tar con una disponibilidad, es decir, con la posibilidad de obte -

ner crédito de dinero o de firma dentro de cierto tiempoe.
Partes del Contrato.

Se trata de un contrato bilateral cuyas partes estén claramen

te identificadas como acreedora y deudora:

Como acreedora, el acreditante gue es la persona fisica o mo-
ral que se obliga durante determinado tiempo a poner cierta canti-

dad de dinero a dispjosicifin de la otra parte (acreditada).

Como deudora, el acreditado, qu= es la persona gque puede dis-
frutar de las cantidades puestas a su disposicifn, durante el tiem
po pactado, contra su devolucién en el arincipal e intereses en --

los términos del contrato mismo.

Cabe comentar adem&s gue la capacidad gue deben tener las par
tes para la celebracién del contrato es la moral vy general =n mateg
ria mercantil, es decir, gue no deber&n estar disminuidos en sus =
capacidades de ejercicio en el comercio, en los términos del dere-
cho mercantil, bancario, y, en su caso, del civil. (Articulo 30 -
LGTOC).
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Obligaciones de las partes.

La obligacién que el acreditante-(banco) contrae de tener fon
dos a disposicién del acreditado (deudor) se concreta, conforme a-

lo previsto en el contrato, a las prestaciones siguientes:

l.- Entrega en efectivo de las cantidades gue solicite el a -

creditado dentro del limite convenido.

2.- Pago en nombre y por cuenta del acreditado de deudas con-

traidas por éste (recibos, facturas, etc.).

3.- Pago de chegues gue el acreditado le gire (la provisién -
de fondos va implicita en la disponibilidad que nace del contrato-

de apertura de crédito).

L.- Descuento de letras de cambio que el acreditado le presen

te como tenedor.

5.- Aceptacidén de letras de cambio para facilitar al cliente-
el descuento en otro banco o para permitirle realizar por medio de
letras el pago del precio de la compra de mercancias o para cual -

guier otra finalidad similar.

6.- Constitucidén de fianza a favor del cliente, sea bajo la -
forma de depbsitos de garantias, sea bajo la forma especifica del-
aval garantizando el pago de las letras libradas o aceptadas por -

el cliente.

7.- Otorgamiento al cliente de la prArroga de una deuda ven -

cida.
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8.- Facilitando al cliente o al tercero que éste indigue una-

carta de crédito, cuyo importe se anotaréd en el debe de aguél.

La enumeracifn gue antecede no tiene caracter limitativo. E1
contrato de apertura de crédito puede prever otras formas de utili

zaci6n de la disponibilidad y del crédito pactado.

Obligaciones del Acreditado.- La obligacién tipica del acredi
tado consiste en pagar la comisién pactada como contraprestacifn -
de la concesifn de crédito. La comisiédn representa asi el precio-

de la disponibilidad creada por el banco a favor del cliente.

Podemos concluir gue en general las obligaciones reciprocas -
de las partes del contrato de apertura de crédito son meramente --
convencionales y no tisnen en principio, otro 1imite gue la libre-

autonomia de la voluntad, legalmente expresada.

Continuaremos con el an&lisis de los elementos gue integran -

el contrato de apertura de crédito.

Como en todo contrato mercantil, en el de apertura de crédito
es importante analizar los elementos que lo integren destacando -

los siguientes:
Cuantia:

El contrato precisa de una cuantia mAixima hasta la cual el =--
banco este dispuesto a obligarse, la cual, de aordinario, comprende
los desembolsos por capital e intereses, y las comisiones y gastos
en que debe incurrir para el debido cumplimiento de sus obligacio-

NEs.
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Plazo:

Cuando hay plazo, éste se refiere, por regla general a la du-
racifn del contrato o término durante el cual el banco se obliga a
mantener la disponibilidad a favor de su cliente y éste puede im -
partir las 6rdenes de pago correspondientes. Sin embargo, en la -
préctica se presentan varios plazos, coincidentes o no, que se re-

fieren a distintas situaciones.

Otros plazos pueden coexistir, como los que establezca el ban
co para el caso de utilizaciones parciales, es decir, gue el clien
te no podréd hacerlas por mas de un determinado porcentaje del to -
tal, limitacién cuantitativa vy que ademés entre cada una de las u-
tilizaciones deberd mediar un plazo no inferior a un cierto ndmero
de dias. Plazos y limitacién, cuantitativa gue se explican cuando
el banco que ha concedido una linea de crédito por una cuantia-
apreciablzs, no guiere verse sorprendido con su utilizacibn por, la

totalidad y opta porque ella se fraccione y escalone en el tiempo.
Remuneracibn:

Otra cléusula ordinaria en el contrato es la gque establece la
forma de la remuneracidén gue consiste en un sistema mixto compues-
to por comisiones en la concesifdn de crédito de firma e intereses-
sobre los desembolsos realmente efectuados, cuando ellos suponen -

una financiacién. (51)

Consideramos gque el contrato de apertura de crédito tiene bag

tante importancia en la vida econfmica del pais, ya que en la ac -

(51) Ob. Cit. Pags. 381 y 332,
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tualidad el crédito es parte de nuestro modo de vivir, y muchas ve
ces es tan necesario gque resulta imprescindible para obtener cual-

quier satisfactor.

Todos los satisfactores ya sean bienes o servicios gque tienen
un precio en cantidad lfquida, solamente pueden ser adgquiridos en
dos formas: mediante el pago en ef2ctivo correspondisnte o madian-
te el compromiso de entregar dicho pago en numerario gue tndavia_—
no se tiene pero gue se tendrd en un fdturo, es decir, se obtiene-
el satisfactor en virtud del crédito. Adem&s cabe comentar de - -
acuerdo a lo analizado en este inciso gue los créditos pueden ser-
plblicos o privados, seglin la persona que los solicite y otorgue;-
para la produccién o para el consumo, segln que el satisfactor con
cedido en crédito sirva para crear otros satisfactores o para con-
sumirse en si mismo; pueden ser a corto o largo plazo, segln la ra
pidez con la que debe cubrirse, lo cual dépenderé de su monto, ya-
que si es menor, mAs faAcil serd cubrirlo y menor serd también el -

plazo.

Ahora hien, todas las llamadas operaciones bancarias activas-
tienen la nota comln de consistir en concesiones de crédito hechas
por el banco, es decir, gste proporciona dinero a cambio de prome-
sas de restitucién, lo cual gueda asentado en una operacidén que re
cibe el nombre de contrato de apertura de crédito, cuyo objetivo,-
es decir su razbn de ser para el acreditante como para el acredita
do, en especial para éste i1timo consiste en contar con una dispo-
nibilidad, gue es: la posibilidad de obtener crédito de dinero o -

de firma dentro de cierto tiempo.
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B) MODALIDADES:

La Ley General de Titulos y Operaciones de Crédito habla de -
depbsitos anticipos, etc., pero todas esas operaciones, son sim --

ples variantes de la forma genérica que es la apsrtura de crédito.

Las particularidades de unas y de otras derivan unas veces --
del objeto de la obligacién del acreditante; otra de la farma de-
disposicién o de la garantia gue el acreditante recibe y otra del

destino del crédito.

En razdn del objeto que el acreditante se compromete a entre-
gar, se distinguen seglin sea dineroc o asuncifn de obligaciones de-
pagar; por la forma de disposicidn se clasifican en simples cuando
se trata de una prestacifn Gnica o en cuenta corriante, cuando -
pueden hacerse sucesivas prestaciones; por la garantfa, el crédito
es en descubierto o guirografario, cuando tizne s6lo la firma del-
acreditado o con garantia si junto a ésta se encuentra otro patri-
monio responsable, hien sea mediante firma (fianza o aval) o me -
diante la entrega de bienes con propAsitas de garantia (prenda, hi
poteca, fideicomiso); finalmente por su destino, el crédito es li-

bre o especializado (avio y refaccién). (52)

(52) C.F.R. Rodriguez Rodriguez Joaquin. Derecho Mercantil. Edito-
rial Porrla. México 1957 Pé&gs. 502 y 503.
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producimos:
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a continuacién re-

—
De créditos

<Jlen Libros

Simple Crédito

Documentario

Fianza
<JAval

Otras formas

Fianza
Aval

—

Prendaria
Hipotecaria
Fiduciaria

Especiales
"

Refaccionarios

Hipotecarios con emisién

de Células o Bonos.
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Cervantes Ahumada nos habla sohre las diversas clases de aper

tura de crédito, estableciendo la siguiente clasificacifn:

a) Por el objeto la apertura de crédito sera: de dinero y de-

firma.

b) Por la forma de disposicién, establece gue 1la apertura de-

crédito serd simple y en cuenta corriente.

Comenta, gue si se atiende al objeto del contrato de anertura
de crédito podréd decirse gue ¢ste es de dos clases: de dinero y de
firma. Es decir, serd apertura de crédito en dinero cuando el -
acreditante se obligue a poner a disposicifn del acreditado una su
ma determinada de dinero, para gue el acreditado disponga de ella-
en los términos pactados; vy serd apertura de crédito de firma, -
cuando el acreditante ponga a disposicifén del acreditado su propia
capacidad crediticia para contraer por cuenta de gst=2 una disposi-
cién. Es el caso en gue el acreditante se obliga a aceptar docu-
mentos por cuenta del acreditado a arestar su aval, etc. En estos
casos el acreditado si no se ha convenido lo contrario, estaréd g -
bligado a proveer al acreditante de las sumas necesarias para ha -
cer el pago a mis tardar el dia habil anterior a la fecha del ven-

cimiento de la obligacién respectiva. (Art. 297 e BB

La apertura de créditoc puede ser simple o en cuenta corriente
gs simple cuando el crédito se agota por la simple disposicibn gque
de el haga el acreditado, vy cualguiera cantidad gue éste entregue-
al acreditante, se entendera como dada en abono del saldo, sin gue
el acreditado tenga derecho, una vez gue ha dispuesto del crédito-
a volver a disnoner de &1, aungue no se haya vencido el término-

pactadao.
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En la apertura de crédito en cuenta corriente al acreditado -
podréd disponer del crédito en la forma convenida, y si hace remeg -
sas en abono del saldo podréd volver a disponar del crédito dentro-
del nlazo pactado, es decir el acreditado podrd ir haciendo sucesi
vos abonos y disposiciones, hasta que se termine el contrato por -
expiracifn del término. Esta es, en la practica la forma mis - -

usual del contrato de apertura de crédito. (53)

Por otra parte generalmente,'en la apertura de crédito en --
cuenta corriente solamente se pactan intereses sobre las cantida -
des de que disponga el acreditads: si paga en sus remzsas peribdi-
cas una cantidad superior a la gue en verdad solicitd, de suerte -
que gquede un saldo a su favor, no se le pagarln intareses sobre el
mismo; pero si se llegase a pactar, el acreditante guedard obliga-

do & pagarlos.

Ademds vimos gue el acreditante puede obligarse no sblo a po-~
ner una cantidad de dinero a dispjosicidn del acrzditada, sino tam-
bién a contrasr una ohligacién en su nombre, por ejemplo a aceptaft
u otorgar una letras de cambio, suscribir pagarés, prestar su aval,
aparecer como 2ndosante o signatario de un titulo de crédito por
cuenta del acreditsdo. Igualmente, el acreditado puede obligarse
a aceptar u otorgar titulos de crédito, por cuenta (es decir con
tra) del acr:ditante, caso en que el acreditado estaré obligado @&
constituir provisién de fondos suficientes en poder del acreditan
te a mds tardar =21 dia h&bil anterior a la fecha de los vencimier
tos corresiondiente, para gue éstos no sean deshonrados (articulo
297 ler. PArrafo. LGTOC).

(53) C.F.R. Cervantes Ahumada Rall. Ob. Cit. P&g. 248.
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C) NATURALEZA DE LA APERTURA DE CREDITO V EFECTOS
Naturaleza del Contrato.

"En virtud del contrato de apertura de crédito, el acreditan
te se obliga a poner unma suma de dinero a disposicién del acredita
do, o a contraer por cuenta de éste una obligacién, para gque el -
mismo haga uso del crédito concedido en la forma y en los términas
y condiciones convenidos guedando obligado el acreditado a resti -
tuir al acreditante las sumas d= gue disponga o a cubrirlo oportu-
namente por el importe de la obligacidn qgue contraiga, y en todo -
caso a pagarles los intereses, prestaciones, gastos vy comisiones
que se estipulen. (Art. 291)", (54)

"Conforme al contenido del transcrito artfculo 291, en el con
trato de apertura de cridito se producen dos efectos: uno inmedia-
to, gue consiste en la concesién del crédito por el acreditante al
acreditado: y un efecto futuro y eventual al retirar las partidas-
puestas a su disposicifn por el acreditante o utilizar la firma de
éste en la asuncién de obligaciones por cuenta del acredita -
dalo G55

A continuacién, transcribiremos la sfintesis de las teorias e-
laboradas para explicar la naturaleza juridica de 1a apertura de -

crédito expuestas por el maestro Ralll Cervantes Ahumada.

a) Teoria del mutuo. Siguiendo la ley del menaor esfuerzo, --
los juristas han pr=tendidoc enmarcar la figura juridica del contra
to de apertura de crédito dentro del tradicional marco del mutuo.

R esta teoria, hace tiempo superada, se adhiere la jurisprudencia-

(54) Ley General de Titulos y Operaciones de Crédito. Art. 291.
(55) Cervantes Ahumada Ralil. T{itulos y Uperaciones de Crédito. Edi
torial Herrero. México 1984. P&g. 245,
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francesa, que ve en la apertura de crédito un préstamo condicio --
nal. Este autor nos explica gue el préstamo mercantil es un con-
trato real, traslativo de la propiedad de la cosa prestada, al --
prestatario, que claramente se ve, por la transcripcifn del articu
lo 291, gue en la apertura de crédito no se da el fenGmeno de-
transmisién de dominio, cuando menos en el primer momento de con-
trato, y menos aln cuando el objetoc del mismo es la firma, es de-
cir, el crédito gue el acreditante pone a disposicifn del acredita

do al asumir obligaciones por cuenta de éste.

Esta teoria fue superada cuando la doctrina encontrd gue la -
disponibilidad era el elemento peculiar, distintivo del contrato.-
Podemos concluir gue si partimos de este punto de referencia nos-
encontramos con varias diferencias: el mutuo es un contrato real -
mientras que la apertura de crédito es un contrato consensual; en
el mutuo la entrega de la suma de dinero es requisito esencial pa-

ra el perfeccionamiento del contrato mientras que la apertura de -
crédito se perfecciona por el acuerdo de voluntades. Y las entre-
gas que se realizan no estan destinadas a perfeccionar el contra
to sino a cumplir una obligacién previamente contraida, y ademés -
como lo estipula Cervantes Ahumada en la apertura de crédito de --
firma no hay desembolso de dinero, no puede hablarse de entrega de

bien fungible alguno.

b) Teoria del mutuo consensual y de los actos ejecutivos. Pa
ra superar las objeciones a la teoria del mutuo, se pretendid gue-
la apertura es un mutuo consensual, seguido de actos ejecutivos -
(los actos de disposicifn del crédito). En realidad, las objecio-
nes no fueron superadas, ya que la teoria, por una parte, desnatu-
raliza al mutuo y por otra no explica los efectos inmediatos de --

la apertura de crédito.

c) Teorfa del mutuo-depdsito. La apertura de crédito, ha di-
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cho Rocco, es "en realidad un mutuo con simulténeo depfsito de la-
suma mutuada: el mutuante, en vez de entregar la suma al mutuario,
se constituye depositario irregular de ella y la pone por tanto a-
disposicién del mutuario. La aguda teoria de Rocco no resiste al

golpe del an&lisis: es demasiado artificiosa.

De ser vAlida la teoria, tendriamos, en realidad, dos mutuos:
en el primerno, el acreditante prestaria al acreditado =21 importe-
del crédito pactado; y el acreditado, en un segundo tiesmpo, presta
ria el mnismo importe al acreditante (ya hemos visto gue el depdsi-
to irregular es, en esencia, un mutuo). Ademéds la teoria no expli
caria el crédito llamado de firma, o sea cuando el acreditante no-
pone a disposicién dinero, sino su propia firma, para contraer una

obligacién por cuenta del acreditado (articulo 291).

d) Teoria del contrato preliminar. Esta teoria ve en la aper
tura de crédito un contrato preliminar, o promesa de contrato de -
celebrar en el futuro un contrato de préstamo. Se trataria de una
promesa de mutuo. A esta teoria prestan su adhesifn autorizados -
tratadistas. La doctrina ha sidoc vigorosamente combatida por - --
Messineo. El1 contrato preliminar da sflo derecho a exigir la celeg
bracién de un contrato futuro, vy en la apertura de crédito se pro-
ducen desde luego los efectos de un contrato definitivo: por un la
do la obligacifn del acreditante de poner el crédito a disposici6n
del acreditado: y por otro, la obligacidn del acreditado de pagar-
los "intereses, prestaciones, gastos y comisiones que se estipulen

(articulo 291 in fine).

Estas prestaciones, excluidas los intereses, se deberén pagar

atn en el caso de gque el acreditado no haga uso del crédito.

e) Teoria del contrato preliminar mixto. Ante las objeciones

hechas a la teoria del contrato preliminar, se ha pretendido qua -
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se trata de un contrato preliminar mixto, que produciré por un la-
do y de inmediato el efecto de acreditar la suma al acreditado, v
prepararia los actos de disposicidn, como contratos definitivos,
pucde objetarse gue en esta teorfa el contrato preliminar gueda -

desnaturalizado.

f) Teoria del contrato especial, auténomo y definitivo, de -
contenido complejo. Podemos concluir, con la gue consideramos me-
jor doctrina, que el contratoc de apertura de crédito es un contra-
to especial diverso de otros contrataos, autbénomo, en el sentido de
que por si mismo produce sus srapios efectos, y de contenido com-
plejo, esto es, Qque produce un doble efecto: el primero inmediato
y esencial, gue consiste en gue el acreditante pone una cantidad a
disposicitn (todavia no es propiedad) del acreditado (obligacidn -
de hacer); y el segundo efecto, gue consiste en las posteriores --

disposicionas que del crédito haga el acreditado. (56)
Caracteres Juridicos.

£l maestro Sergio Rodriguez Azuero afirma que el contrato de-
apertura de crédito es principal oneraosa, conmutativo de ejecu --
cibn sucesiva, por 1o menos potencialmente hablando, pues las obli
gaciones de las partes estan rnncebidas para que SEe cumplan duran-
te un periocdo de tiempo mas o menos largo y no en una sgla vez, ni
mucho menocs en faorma simulténea con su celebracién. .Dice también,
que es un contrato bilateral porque, por lo menos en la inmensa ma
yoria de los sistemas, al momento de su celebracién surgen obliga-
ciones a cargo de ambas partes: del banco conceder crédito de ding

ro o de firma con cargo a la disponibilidad, y del cliente remune-

(56) C.F.R. Cervantes Ahumada Rall. Ob. Cit. Pags. 246, 247 y 248.
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rarlo por ese servicio. Por Gltimo, afirma que en términos genera
les el contrato es consensual, si bien algunas legislaciones y pa-
ra ciertos eventos sefialan que debe celebrarse PpoOT escrito. En -
todo caso no es real, esto es, no se reguiere la entrega de cosa -

alguna para su perfeccionamiento. (57)

Al hablar de los caracteres juridicos, podemos concluir que =

el contrato de apertura de crédito es:

Es un contrato consensual, ya gue para su perfeccionamiento -
no se requiere ninguna forma especial establecida. Basta gue exis
ta el consentimiento de las partes, el acuerdo de voluntades para-

que el contrato se perfeccione vy produzca todos sus efectose.

Es un contrato bilateral, en virtud de gue las partes se obli

gan reciprocamente.

Es un contrato oneroso, este cardcter de onerosidad se deriva

de 1la existencia de provechos y €argos reciprocos.

Es un contrato conmutativo, porgue desde gue se celebra el -
contrato, las partes estéan en posibilidad de determinar las presta
ciones gue se deben o sea, gue sus prestaciones son ciertas desde-

el momento en gue Se celebra el contrato.

Es un contrato de adhesibén, pues es el banco el gue plasma su
voluntad en el contrato, la voluntad del tarjeta-habiente no inter
viene en la elaboraci6n del contrato, limit&ndose éste Gltimo a --
aceptar en su casg, las condiciones en el plasmadas y a extender -

su firma.

(57) C.F.R. Rodriguez Azuero Sergio. Ob. Cit. Pags. 333 y 38GL.
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Dicho en otras palabras, es el banco el que determina de antg
mano las condiciones del contrato las cuales son aceptadas o recha
zadas por el solicitante, no interviene la voluntad del solicitan-
te en la redaccién del contrato, el banco elabora unilateralmente-
las condiciones del mismo y éste Gltimo s6lo tienme la posibilidad-

de aceptarlas si quiere celebrar el contrato.

Es un contrato de Tracto Sucesivo, desde el punto de vista --
que dura la ejecucibn, en este contrato, en razén de que el cumpli
miento de las prestaciones es remitido por las partes contratantes
a diversos momentos posteriores a su celebracifn, o cuando el cré-
dito concedido se hace efectivo ante el banco o ante el afiliado -
y nace la obligacién de restituir las sumas dispuestas, por lo gue

podemos decir, gue es de ejecucidn continuada.

Es un contrato principal, en virtud de gue para su validez y-

cumplimiento, no requiere de la existencia de otro contrato.

Es un contrato tipico o nominado, en virtud de gque estd regu-
lado por las leyes en nuestro pais; concretamente en los articulos

291 al 301 de la Ley General de Titulos y Operaciones de Crédito.

Toda vez que hemos analizado la primera parte de este inciso-
referente a la naturaleza jurfidica del contrato de apertura de eTe

dito, analizaremos los efectos del mismo.
Efectos de la apertura de crédito.

Concesifn del crédito. El1 acreditante deberd poner a dispg -
sicién del acreditado la cantidad prevista en la forma convenida y
por el tiempo pactado, o bien, asumir la obligacién convenida en -

las circunstancias que se hayan determinado.
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Utilizacibn. El acreditado tiene derecho a disponer del cré-
dito cobrando su importe de uno o varios pagos O exigiendo que se-
contraigan las obligaciones prometidas. Respecto de 1la wutiliza-
cién del crédito debe aclararssz gue el acreditado no estéd obligado
a usarlo; pzru, si asi se pactd, deberd pagar la comisifn conveni-

da aungue no disponga de aquél.

Forma de disrmosicién. Si no se ha pactado cosa distinta, el-
acreditado tiene el derecho de disponer del crédito a la vista; pe
ro si hubo convenido especial, el crédito podrd ser utilizado me-
diante sucesivas disposiciones, con el derecho para el acreditado-
de hacer reembolsos gue hagan Trecuperar al crédito su cuantia --

primitiva.

Restitucién del Contrato.

Cuando las partes no fijen plazo para la devolucién de las su
mas de gue puede disponer el acreditads o para que el mismo reinte
gre las que por cuenta suya pague al acreditante de acuerdo con el
contrato, se entendera gue la restitucidn debe hacerse al expirar-
gl términoc sefialado para el uso del crédito o en su defecto, den-
tro del mes gue siga a la extincién de este Gltimo. La misma re-
gla se seguird acerca de los premios, comisiones, gastos y demés -
prestaciones fque rarresponda pagar al acreditado, asi como respac-
to al saldo que a cargo de éste resulte al extinguirse el crédito-

abierto en cuenta corriente (artficulo 300).

Deber4 tenerse en cuenta las disposiciones soore duracién del
contrato a las que se refiere la ley, en su articule 294, cuando-
dispone que: adn cuando en el contrato se haya fijado el 1mporte‘-
del crédito y el plazo en que tiene derecho a hacer uso de el, el-

acreditado, pueden las partes convenir en gue cuzlquisra o una soO-
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la de ellas estard facultada para restringir el uno o el otro o-
ambos a la vez o para denunciar el contrato a partir de una fecha-
determinada o en cualquier tiempo, mediante aviso dado a la otra -
parte en la forma prevista en el contrato o a falta de éste por ng
tario o corredor y 2n su defecto, por conducto de la primera auto-
ridad polfitica del lugar de su residencia, siendo aplicables al ag

to respectivo los pArrafos tercero y cua-to del articulo 143.

Comisién. El acreditado dehe pagar normalmente una comisidn-
total sobre el importe del crédito gue se concede y, ademés intere
ses por las cantidades de que disponga efectivamente, a parte de -

otros cargos establecidos por la costumbre mercantil.
Conclusién:

Concluimos que el contrato de Apertura de Crédito en sus di-
versas modalidades es la base en que esté sostenida la funcionali-
dad de los negocios de préstamo de dinero gue se realicen en cual-
quier sector, por lo que se convierte en uno de los contratos més-

importantes de esta época.

En el sector de iniciativa privada, este contrato ha tenido -
arraigo importante, b&sicamente por lo gue se refiere a los crédi-
tos por la iniciativa arivada en la venta de articulos muebles al-
menudeo. Tal 2s el caso venta de autombviles, articulos eléctri -
cos, e incluyendo servicios, como viajes o asistencia médica que -
las empresas acreditantes se obligan con sus clientes a poner a su’
disposicién determinada cantidad de dinero, en efectivo o en big -
nes, o en contratar en su nombre la adquisicifn de servicios, e in
cluso de mercancias vendidas por otra empresa a la cual ella se o-

bliga a pagar en nombre del acreditado.



En la banca el contrato de apertura de crédito
lucién al mundo de los negocios, pues sin tener que
costos Financiefna gue resultarfian de un desembolso
cliente tiene la certeza de contar con el dinero en
que las circunstancias asi lo indiguen.
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D) GARANTIAS

Nos permitiremos avocarnos al anédlisis de algunas considera -
ciones sobre las garantias en los créditos bancarios y en especial
a las garantfas del contrato de Apertura de Crédito.

Preé&mbulo.

El comité de Politica Crediticia de la Asociacifn de Banque -
ros Americanocs, ha venido promoviendo desde hace muchos afios, la -
idea de que para otorgarse un financiamiento deben evaluarse, en -

forma "técnica", toda una serie de circunstancias.

A través de los "principios fundamentales del correcto crédi-
to bancario", dicha Asociacifin ha dado la pauta, indicando que el-
funcionario bancario debe considerar, para otorgar y recuperar un-

préstamo, lo siguiente:

La finalidad o destino del crédito; el plan de pago (capaci -
dad de pago, liquidez); la garantia (exigida por la ley o conven -
cional) los informes (en ficha); y la relacién cliente banco (la -

experiencia).

Establece ademés que aln cuando la garantia no substituye las

bases sanas del crédito, es un factor indispensable en toda opera-

cibén de crédito.
La Garantia.
El concepto garantia se ha difinido como:

"...La seguridad dada contra una eventualidad cualquiera, -
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que asegura el cumplimiento de una obligacidén". (53)

La anterior explicacién hace énfasis en la existencia de un -
convenio, respaldado por una seguridad adicional, que se hard va-
ler al darse el incumplimiento de la parte obligada, gue en el ca-

so de un préstamo es el deudor.

Parece l6gico gue el obligado, sea el que ofrezca la seguri -
dad adicional; sin embargo, ésta puede ser otorgada por una terce-

ra persaona.

En tado caso, el garante deber& comprobar su capacidad y si -
esté representando a otra persona, debe contar con facultades sufi

cientes para ofrecer la garantia como apoyo adicional.
Tipos de Garantia.

Las garantias pueden ser diversas; sin embargo, para efectos-
prédcticos podemos clasificarlas de la siguiente manesra: En una --
primera clasificaciin di-emos gque atendiendo a la naturaleza de 1la
garantia se clasifican en A) Garantia Persanal y B) Garantia Real-
en una segunda clasificacibn szria atendi=ndo a requisitos legales

y econGmicos A) Exigidas por la ley y B) Convencionalss.
Garantfas que respaldan el Contrato de Apertura de Crédito.

En previsidn de que el acreditado, por cualguier situacién, -
no pudiera liquidar la obligacién ccontraida, se puede contar con -
una seguridad adicional, que pudiera ser una garantia personal, --

gue consiste en la obligacibn gue aceptan una o varias personas il

(53) Ob. Cit. P&g. 3.
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sicas o morales, ajenas a la operacidn original para cubrir el po-
sible incumplimiento del acreditado (deudor).

La garantia personal puede revestir dos modalidades: Aval y -
Fianza. (59)

E1l Aval:

El legislador, informindose en el mercantilista italiano Bola
ffio entiende gue el aval es la garantia objetiva del pago total o
parcial de un tftulo de crédito en favor de una persona determina-
da, que se llama avalado, independientemznte de la obligacifn ga-
rantizada (articulos 109, 113, y 114 de la Ley General de Titulos-
y Operaciones de Crédito.).

Para gue exista el aval deberé constar por escrito, pues gque-
a tenor del artfculo 111 el aval debe constar en el titulo o en ho
ja que se le adhiera, se exprasard con la férmula "por aval" u-

otra equivaleate, y deberd llevar la firma de quien lo preste.

La sola firma puesta en el titulo de crédito cuando no se pug

da atribuir otro significado, se tendré por aval.

El aval que conste en un documento separado del tfitulo de crgé
dito no es legal, emperc puede figurar en un duplicado o en una cg

pia del mismo de acuerdo a los articulos 123 y 157 de la L.G.T.0O.C.

El aval puede garantizar en todo o en parte un titulo de cré-
dito; si se avala en parte es necesario gque conste de manera ex =
presa la extensién del aval, porque si no se expresa la cantidad -

gque se avala, se entiende avalado el importe total del t{tulo de -

(59) 05. Cit. PAg. & y 5.
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crédito (articule 109 y 112).

La persona que presta el aval, deberd tener capacidad cambia-
ria y de acuerdo a lo que establece el articulo 110 pueden guienes
no hayan intervenido en el titulo y cualgquiera de los signatarios-
de &l. Los corredores no pusden avalar los titulos de crédito en-
la gestifn de negocios en gue intervengan, a tenor de lo que esta-

blece el Cédigo de Comercio en el articulo 68-VI.

Cualquier obligado cambiario puede ser avalado, el aval debe-
de indicar la persona que presta; a falta de tal indicacidn dice -
el articulo 113, se entiende gue garantiza las obligaciones del --

aceptante, y, si no lo hubiese, las del girador.

El avalista gueda obligado sclidariamente con aguél cuya fir-
ma he garantizado de suerte gque el tenedor puede dirigirse indis -
tintamente contra el avalado o contra el avalista, o simulténeamen
te contra ambos 1lo gue quiere decir gue el avalista queda directa
mente obligado frente a cualquier tenedor legitimo del titulo de -

crédito.

El avalista que paga, dice el articulo 115, tiene la accibén -
cambiaria contra =21 avalado y contra los que estén obligados con -

&ste en virtud del titulo de crédito.

El avalista gue paga el titulo de crédito tiene accién cambia
ria contra el avalado y contra los que estén obligados caon éste en
virtud del tftulo mismo, de manzra gque la accifn dezl avalista pg -
dré dirigirse contra el avalado y conira los dem&s coobligados an-
teriores, pero nc contra los posteriores, en virtud de 1la propia-
responsabilidad d=1 avalista.

z

Por lo que hace a las relaciones entre los avalistas, debera-
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estarse a cada caso concreto y a las obligaciones gque hubiesen es-
tablecido. La relacién entre el avalista de un avalista es la mig

ma que la gue existe entre el avalado y el avalista.

Cualguiera de los coavalistas pueden ser obligados al pago y-
entre ellos no se da el derecho de regreso en el a&mbito cambiario-
(articulo 159), si. bien es de tener en cuenta que a tenor del arti
culc 1999 del Cédigo Civil, el deudor solidario gue paga por ente-
ro la deuda, tiene derecho de exigir de los otros codeudores 1la -
parte gue de ella le corresponda, de suerte gque entre los coavalis

tas se da una accibn de regreso civil.

El hecho de gue en un titulo de crédito un terceroc se obliga-
como fiador, no da lugar a un contrato de fianza civil, tanto por-
que fiador significa "garante o avalista”, como porgque la garantia
se otorgd en una obligacidén cambiaria, y debe seguir la naturaleza
de ésta, del mismo modo que la fianza como accesoria de una obli -
gacién civil seguird la naturaleza de ésta. Sexta época, cuarta -
parte: Vpol. LXXII, P&g. 44 A.D. 4325/6l.- Juan Ignacio de Alba, -

Sucs. Unanimidad de &4 votos. (63)

La fianza:

Esta garantia personal se instrumenta en forma de un contrato
accesorio, se define utilizando el siguiente texto gue es del Cédi

go Civil del Distrito Federal.

"La fianza es un contrato por el cual una persona Se compromg

te con el acreedor a pagar por el deudor, si éste no lo hace”". (61)

(60) C.F.R. Luis Mufioz Ob. Cit. PAgs. 264, 265 y 266.
(61) Cbdigo Civil para el Distrito Federal Articulo 279&4.
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"E]l maestro Rafael de Pina Vara define a la fianza mercantil-
diciendo: "la fianza es un contrato por el cual una persona, llama
da fiador, se compromete con el acreedor a pagar por el deudor
(fiado), si éste no lo hace". (62)

Establece que: los elementos esenciales de este contrato son:
el consentimiento: gue es el acuerdo de voluntades gque se forma en

tre acreedor y fiador, el cual debe manifestarse expresamente.

El objeto: el directo gue es el de crear la obligacifn subsi-
diaria del fiador de pagar por el deudor si éste no lo hace, y el-
objeto indirecto, gue es la prestacidan gue deberd pagar el fiador-
(una cosa o un hecho) al acreedor. Y la existencia de la obliga -
cién principal ya gue si ésta no llega a existir o no tiene sus e-
lementos esenciales, el contrato de fianza no tendrd vida juridica

serd inexistente si es inexistente la obligacién principal.
Elementos de Validez.
Los elementos de validez son:

La forma: nos dice el maestro que no requiere para su validez
formalidad alguna. El contrato es expreso porque ninguna fianza -
se presume, la voluntad de fiar debe manifestarse verbalmente o --

por escritoe.

Capacidad: el fiador debe tener la general para obligarse, es
decir, tener la aptitud para ser titular de derechos o sujeto de -

obligaciones. Aptitud para ser sujeto activo o pasivo de relacio-

(62) Pina Vara Rafael. Elementos de Derecho Mercantil Mexicano, E-
ditorial Porr@a. México 1374. P&g. 243.
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nes juridicas.
Dbligaciones gue pueden ser garantizadas con fianza.

Pueden ser afianzadas toda clase de obligaciones licitas - -
(principales accesorias, de dar, de hacer, no hacer liguidas o ialat)

quidas, presentes o futuras o sujetas a modalidades).

Puesde ser afianzada también la obligacién nacida de la fianza
misma (artfculo 2796). Se puede garantizar también las obligacio-

nes derivadas de los contratos de prenda o hipoteca.
Extincién de la fianza.
Dando la fianza origen a obligaciones accescrias, se extingue

1.- Por via de consecuencia cuando la obligacién principal se .
cumple, es decir, toda causa de extincién de la obligacidén princi-
pal origina, necesariamente, la extincién de la fianza (novacién,-
compensacién, remision de deuda vy confusién prescripcién, resci -

sién y nulidad).

2.- Por via principal cuando el mnotivo de la extincidén de la-
fianza se encuentra en la fianza misma: por renovacifn, cancela --
ci6n, cuandc el acreedor concede al deudor una espera o prbérroga -
para el cumplimiento de la obligacién de acuerdo a los articulos -
2842 a 2849 del Codigo Civil). (63) '

3.- Se sefiala como un caso especial de extinci6n el del arti-

(63) C.F.R. Soto Alvarez Clemente. Introduccién al Estudio del De-
recko y Nociones de Derascho Civil. Editorial Limusa, México-
1974. Pags. 209 a 213.
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culo 2485 que dice: "los fiadores, alin cuando sean solidarios, gue
dan libres de su obligacifén, si por culpa o negligencia del acree-
dor no pueden subrogarse en los derechos, privilegios o hipotecas-

del mismo acreedor”.

Cabe comentar que la L. G. T. 0. C., al hablar sobre el con
trato de apertura de crédito en su articulo 298, al referirse a --
las garantias (personal o real), establece que éstas se entenderén
extendidas, salvo pacto en contrario a las cantidades de gue el --
acreditado haga uso dentro de los limites de crédito. Al respecto
el maestro Cervantes Ahumada consicera gque esta disposicién es ind
til porgque, sin gue sea necesaria autorizacibn legal expresa puede
en términos generasles, establecerse garantia para cualguier crédi-
to.

Toda vez gque hemos visto el contrato de fianza como garantia-
personal del contrato de apertura de crédito, analizaremos algunas
modalidades de las garantias personales aceptadas por los usos ban

carios.

Algunas modalidades de lzs garantias personales aceptadas por

los usos bancarios.
Carta Fianza.

En realidad se trata de un "contrato-fianza", generalmente --
instrumentada en papeleria de las Instituciones de Crédito. Se u-
tiliza p=zra garantizar preferentzmente descuentos mercantiles. -
Puede ser suscrita por persona fisica o moral y debe especificarse

la cantidad garantizada.

ARlgunas lineas de crédito o =2mpresas, especialmente a las que
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muestran su balance "utilidades por repartir" susceptibles de ser-
retiradas en cualguier momento, vienen condicionadas a la obten --

cién de cartas fianza a cargo de los accionistas de la acreditada.

Excepcionalmente pu=2de solicitarse carta fianza, para apoyar-

1{neas de crédito en préstamos directos.
Carta Garantia.
La definicién aceptada en Bancomer, S.N.C. dice:

Es el compromiso que adquiere una empresa radicada en el ei -
tranjero, de cubrir al banco el capital, intereses vy gastos rela-
cionados con créditos otorgados a una filial o subsidiaria de aqug
lla, radicada en territorio nacional, en caso de gque esta incurrig

re en el incumplimiento de sus obligaciones.

Esta garantia tendréd fuerza siempre y cuando relna los requi-

sitos siguientes:

1.- A la carta se deberéd anmaxar, una copia del acta del Conse-
jo de Administracién u organismo facultado, en la gue conste el --
acuzrdo de ofrecer la garantfa a favor de la institucién radicada-

en territorio nacional.

Esta copia deberd ser certificada por el secretario del consg

jo de la empresa garante o por la persona gque haga sus funciones.

2.- La propia Secretaria del Consejo deberd certificar que =--
las personas que suscriban la "carta-garantfa" tienen facultades -

para ello y gque las mismas no les han sido revocadas.
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3.- Certificacién bancaria o notarial de la autenticidad de -
las firmas de los funcionarios que suscriben la garantia, asi como

de la firma que certifica sus facultades.

S5i la certificacién es notarial, deberd complementarse con --

certificacién de cbOnsul mexicano.

El inconveniente gques presenta este tipurde garantia es gue en
caso de incumplimiento del adeudo, hacer efectiva esta garantia en
-forma judicial presenta inconvenientes de praceso, ya que el juez-
mexicano deberd pedir auxilioc a los tribunales del pais donde se -
encuentre el garante, o en su defecto auxilio de las cémaras de cg

mercio.

Por lo expuesto, puede concluirse gue la carta garantia préc-
ticamente es considerada como una garantia de caradcter moral y por

ello es nzcesario obtener amplios informes del garante.
Stand-By.

Se trata de un compromiso estructurado en forma de garantia.-
ofrecido a una institucién nacional por algln banco extranjzro, pa

ra cubrir posibles incumplimientos de deudores.

Se "instrumenta" genmeralmente a través de un crédito comer --
cial gue especifica duracifin y monto de la garantia o mediante sim
ple carta debidamente firmada por el o los funcionarios del banco-
garante, gque tengan facultades suficientes para obligar a la insti

tucién que representan. (64)

(64) C.F.R. Revista Bancaria. Garantias en los Créditaos Bancarios.
Editada por Bancomer, 5.N.C. Grupo de Crédito Divisifn Polfti
cas y Capacitacién de Crédito (PICEC) (fasciculo "5") PéAgs. -
15, 16, '17 y 18.



91

Atendiendo a la primara clasificacién que hicimos de las ga -

rantfias, continuaremos con el andlisis de las garantias reales.
Garantfas Reales.

Definicibn: La garantia real es el "gravamen gue (la afecta -
cién) impone un propietario, o un legitimo representante de éste,-

sobre un objeta (bien especifico)". (65)

Los bienes gravados pueden ser muebles o inmuebles, o derg --

chos sobre bienes representados en documentos.

Por lo general cuando la garantia se establece sobre un bien-
muzble, estamos frente a la figura de la prenda (pignus). Cuando
el gravamen recae sobre un inmueble, la instrumentacif6n de la ga-

rantf{a se hace a través de un contrato de hipoteca.

Existe una tercera modalidad, para garantizar con gravamen --
real las obligaciones derivadas de contratos crediticios. Se tra-
ta de la "garantia fiduciaria", gue se formaliza mediante la entre
ga de bienes mueblas, inmuebles o "derechas",'a un "fiduciario", -

para garantizar una obligacidn propia o de tercera persona.

Tratdndose de garantias reales los bienes gravados deben am-
pararse con seguro, ya gque su pérdida o menoscabo lesionaria, en-

caso de incumplimiento del deudor, los intereses del acreedor.

Los bienes gravados en garantia deben ser valuados, para cong
cer su valor real, y se establece que pueden efectuar estos ava -
luos: peritos valuadores, corredores plblicos, instituciones de -

crédito y empresas espz2cializadas.

(65) Ob. Cit. Pag. 19.
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Prenda.

Definicifn: "La prenda es un derecho real constituido sobre -
un bien mueble enajenable para garantizar el cumplimiento de una -
obligacién y su preferencia en el pago". (66)

El maestro Clemente Soto Alvarez al referirse a la prenda la-
define como: "un contrato real accesorioc en virtud del cual el deu
dor o un tercero entrega al acreedor una cosa mueble, enajenable vy
determinada para garantizar el cumplimiento de una obligacién prin
cipal concediéndole, ademds derecho de persecucidn venta y prefe -
rencia en el pago para el caso de incumplimiento, con la obliga --
cibn de devolver la cosa recibida, uma vez que se cumpla la obliga
cidn®. (67)

Nos permitiremos avocarnos a continuacién a otra garantia - -

;eal como lo es la hipoteca.
La Hipoteca.

Esta figura juridica est& contemplada por las legislaciones -
civiles, sin embargo es muy comin gque se estructure como garantfa-

que cubra operaciones crediticias.
La definicién legal de la hipoteca es la siguiente:

"La hipoteca es una garantia real constituida sobSre bienes -
que no se integran al acreedar, y que da derecho a éste, en caso -
de incumplimiento de la obligacién garantizada a ser pagadao con el

valor de los bienz2s, en el grado de preferencia establecida por la

(66) IDEM
(67) Cédigo Civil para el D. F. Articulo 2856.
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ley". (68)
Extincidn de la Hipoteca.

La hipoteca puede extinguirse como consecuencia de la extin -

ci6n de la obligacién principal o por causas directas:

a) Por via de consecuencia ocurre siempre que se extingue 1la
obligacién principal por pago, remisién, compensacién, novaci6n, -

nulidad, rescisién vy prescripcifn liberatoria.

b) Por causas dir=ctas, se refiere tanto al fin de la hipote -

ca como obligacifn y como derecho real:

l.- Por remisidn de la hipoteca. E1l acreedor hipotecario --

puede renunciar a la garantia constituida a su favor.
La remisién de la hipoteca es un acto juridico unilateral.
2.- Perecimiento o destruccién del bien hipotecario.
3.- Prescripcibn.
4L,.- Extincién del derecho real obhjeto del gravamen.
5.- Por consolidacifén. La hay cuando el adguirente del bien-
hipotecado es a su vez adquirente de la hipoteca o cuando el titu-

lar de la hipoteca adgquiere la cosa hipotecada.

6.- Por expropiacifén.

(63) Chdigo Civil para el D. F. Articulo 2393.
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7.- Por venta judicial (articulo 2941 del Chdigo Civil).

Atendiendo a la segunda clasificacifn que establecimos con an
terioridad diremos gue las garantias de acuerdo a los reguisitos -

legales y econfimicos son de dos tipos:

Garantias exigidas por la Ley, gque son aquellas también deno-

minadas garantfas naturales del crédito. Ejemplos de éstas serén:

Habilitacién o avio: Bienes gue se adquieren con el importe -

del crédito, aungue éstos sean futuros o pendientes.

Refaccionario: Bienes gque se adguieran con el importe del -
préstamo, asi como los productos o frutos futuros, o ya obtenidos-

por la empresa a cuyo favor se destine el crédito.

Prendario: la mercancia o los titulos de crédito que la repre

senten. Valores de renta fija o variable.

Crédito Simple con Garantia Hipotecaria: Terrenos casas o edi
ficios urhanos, gravados con hipotecas destinadcs para habitacitn
o explotacibn comercial.

Y las garantias convencionales o adicionalss.

Garantias convecionales o adicionales. Son todas aguellas - -
garantias reales o personales, que las partes, en una relacifn cre
diticia, convienen como anoyos no exigidos por la Ley para la ope-
racifn especifica.

La instrumentacifin de las garantias reales.

Para no tener problemas y poder hacer efectiva una garantia-
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real, en caso de incumplimiento del deudor, se considera importan-
te gque el gravamen sobre el bien este instrumentado es decir, for-

malizado seglin sefiale la ley.

Cuando se trata de prenda, se estar& a lo sefialado en sus for
mas de constitucifn, inscribiendose el gravamen cuando asi proceda

en el registro pdblico de comercio gque corresponda.

Cuando se trate de hipoteca, la ley sefiala la formalidad de -
gue el contrato se protocolice ante un notarioc plblico, o equiva-
lente donde no exista y gue el documento se inscriba en el Regis -

tro PGblico de la propiedad gue corresponda.

Las inscripciones en los Registros Piiblicos son para eviden -
ciar ante la comunidad la preferencia en el pago, por la existen -

cia de un gravamen real, sobre determinado bien o bienes.

Cuando se trate de "garantia fiduciaria" y se "entregue" al -
fiduciario un bien inmueble, el fideicomiso en cuestién deberé elg
varse a escritura pQblica y ademé&s inscribirse en el Registro PG -

blico de la Propiedad gue corresponda. (69)
Recuperacién del Crédito Haciendo Efectiva la Garantia.

Si la garantia se otorga en previsién de que el deudor no pug
da liquidar sus obligaciones, al darse el incumplimiento deben

nacerse valer las garantias.

A) Incumplimiento cuando hay Garantias Personales ( Aval o -

Fianza ).

%9) Ob. Cit. Revista Bancaria. Garantias en los Créditos Banca-

rios P&gs. 20 y 21
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En estas casos se reclamard el pago extra-judicialmente a laos
avalistas o fiadorzs, los cuales responderén con todo su patrimg -
nio; de no prosperar la reclamacifn, en tiempo para no perder -
acciones efectivas, se tramitard el juicio correspondiente ante au

toridades competentes.
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E) CONCLUSION DEL CONTRATO DE APERTURA DE CREDITO

Conclusién del contrato. De acuerdo al articulo 301, de la -
Ley General de Titulos vy Operaciones de Crédito se extinguira, ce-
sando, en consecuencia, el derecho del acreditado a hacer uso de -

£1 en lo futuro.

1.- Por haber dispuesto el acreditado de la totalidad de su -
importe, a menos gue el crédito se haya abierto en cuenta corrien-

te;

2.- Por la expiracién del término convenido, o por la notifi-
cacién de haberse dado por concluido el contrato, conforme al arti

culo 294, cuando no se hubiere fijado plazo;

3.- Por la falta o disminucién de las garantias pactadas a --
cargo del acreditado ocurridas con posterioridad al contrato a me-
nos que el acreditado suplamente o substituva debidam=nte la garan

tfa en el térnino convenido al efecto;

L.- Por hallarse cualquiera de las partes en estado de suspen

sién de pagos, de liquidacién judicial o de gquiebra;

5.- Por la muerte, interdiccién, inhabilitacién o ausencia --
del acreditado o por disolucién de la sociedad a cuyo favor se hu-

biere concedido el crédito.

La muerte o interdiccién del acreditado, la guiebra, no es -
obstéculo para la exigibilidad de los créditos procedentes de ope-
raciones concertadas por instituciones de crédito o auxiliares - -
(articulo 109 L., Inst. Cr.). (70)

——ee

(70) C.F.R. Cervantes Ahumada RaGl Ob. Cit. Pag. 249 y 250.
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Toda vez que hemos estudiado el contrato de apertura de crédi
to, analizaremos el tftulo del presente capitulo denominado:

"DESCUENTO COMO UN CONTRATO DE APERTURA DE CREDITO"

Existen autores, gque consideran gue la operacifén de descuento
es un contrato de apertura de crédito, tal es el caso del maestro

Joaquin Rodriguez gue define al descuento diciendo:

"Descuento es un contrato de apertura de crédito en gue el --
acreditante (descontante o descontador) pone una suma de dinero a-
disposicién del acreditado (descontatario), a cambio de la transmi
sién de un crédito de vencimiento posterior. El1 importe del crédi
to gque concede el acreditante es igual al del crédito gue adquiere
disminuido en una cantidad proporcional al tiempo gue falta para -

que venza". (71)

No estamos de acuerdo que se considere la operacifn de des --
cuento de T{tulos de Crédito como un contrato de apertura de crédi

to, por las siguientes razones:

Cuando analizamos las teorias gue tratan de explicar la natu-
raleza juridica del descusnto, hablamos de la teoria de la apertu-
ra de crédito, gue establece, gque la cesidn del crédito hecha por-
el cliente no implica la entrega inmediata de la suma correspon -
diente al descuento, sino la puesta a disposicién del cliente. --
Comentamos que esto, es el fendmeno general del acreditamiento, --
con el cual se explica la teoria de la apertura de crédito como --
marco general de referencia para los negocios crediticios en deter
minados sistemas y que se traduce en que no existe una coexisten -

cia en las prestaciones, esto es, una simultaneidad en la transfe-

(71) Rodriguez Rodriguez Joaquin. Curso de Derecho Mercantil. Edi-
torial Porrla. México 1957. Tomo II. Pag. 506.
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rencia del crédito y en la concesifin de los recursos por descuento
sino que la cesién antecede la entrega del dinero la cual gueda 13
brada a la voluntad del cliente, guien lo pedir& dentro del plazo-
convenido. Explicamos en su oportunidad gue se cede y se obtiene-
al mismo tiempo, es decir, el descontatario (cliente) cede un cré-
dito a cargo de un tercero al descontante, guien paga en ese mismo
momento dicho crédito para poderlo adquirir, luego entonces, sf, -
se entrega al descontatario (cliznte) en forma inmediata la suma -
correspondiente al crédito descontado, menos su respectiva tasa de
descuento, ademds explicamos gue no se debe hablar de "plazo conve
nido" para la entrega de la suma de dinero por parte del desconta-
dor al descontatario, ya gque este plazo realmente no existe ademés
recordemos, que uno de los motivos principales por el cual el - -
cliente (descontatario) acutle a descontar titulos de crédito es pa
ra obtener liquidez y realizar las operaciones de su empresa con -
la rapidez deseada. Por tales razones cuando analizamos esta teo-
ria de la apertura de crédito, concluimos gue no explicaba la natu
raleza jurfdica del descuento. PFor otra parte, si analizamos 1los
car4cteres juridicos del descuento y del contrato de apartura de -

.

crédito, encontraremos gue:

La operacifn de descuento de titulos de crédito es principal,
en virtud de gue para su validez y cumplimiento, no requiere de la

existencia de otro contrato.

Es una operaci6n de crédito onerosa, este carlcter de onerosi
dad se deriva de la existencia de provechos y cargas reciprocas. -
En la operaci6n de descuento se conocen dichos provechos y cargas-
o gravamenes, es decir, los provechos o utilidades y las cargas u-
obligaciones gue pesan sobre el descontatario y el descontante re-

ciprocamente.

Es una operacién de crédito atipica o inominal, en virtud de
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gue no estéd regulada por las leyes de nuestro nais.

Adem4s consideramos que se trata de una operacifn de crédito-
doblem=nte real: real desde el punto de vista de la tradicién de -
los titulos, y real desde el punto de vista de la entrega del im -

porte de la operaci6n al descontatario.
Por su parte el contrato-de apertura de crédito es:

Consensual: Ya gue su perfecciunamientu no requiere de ningu-
na forma especial establecida. Basta gue exista el consentimiento
del acreditante y del acreditado, es decir, el acuerdo de valunta-
des de éstos para gue el contrato se perfeccione y produzca todos-

sus efectos.

Es un contrato Bilateral: en virtud de que las partes se obli
gan recipracamente, es decir, el acreditante se obliga, dentro del
limite pactado a poner una suma de dinero a disposicidén del acredi
tado o asumir una obligacién por éste, por su parte el acreditado-
se compromete a restituir dicha suma o a cubrir el importe de di -

cha obligacién, si fuere cumplida por el acreditante.

Es un contrato Oneroso: ya gque en &l existen pravechos y car-

gas reciprocas.

Es Conmutativo: en virtud de gue las partes desde gue se celg
bra el contrato estdn en posibilidad de deteriinar las prestacig -
n2s que se deben, es decir, gue sus prestaciones son ciertas desde

el momento gque se celebra el contrato.

Es un consrato de Adhesidn: comentamos con anterioridad, gue-

la apertura de cridito es un contrato que nacif en la préctica ban
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caria, pero que puede ser celebrado entre particulares. Sin embar
go, como normalmente guienes celebran estos contratos son los ban-
cos, el desarrollo de la apertura de crédito la podemos determinar
en base a los usos y costumbres bancarios. Luego entonces es el -
banco el que plasma su voluntad en el contrato, la voluntad, del -
acreditado (cliente) no interviene en la elaboracifin del contrato,
limit&ndose éste Gltimo a aceptar las condiciones en &1 plasma -

das.

Es de Tracto Sucesivo. Desde el punto de vista gue dura la --

ejecucibn, es decir, en razbn de gue el cumplimiento de las presta
ciones es repetido por el acreditante vy acreditado a diversos mg -

mentos posteriores a su celebracifn.

Es un contrato principal: Ya gue para su Cumplimienfn y vali-

dez, no requiere de la existencia de otro contrato. A diferencia
del descuento de tftulos de crédito, la apertura de crédito es copn

siderada como un contrato Tipico o Nominado, en virtud de gue éste

si esth regulado por las leyes de nuestro pais; concretamente, en-
la LGTOC., en los articulos del 291 al 301.

Ahora bien al estudiar el contrato de apertura de crédito vi-
mos, que es usual gue cada disposicifn gue el acreditado haga, se-
documente por medio de un t{tulo de crédito, generalmente un paga-
ré, como reconocimiento del adeudo. Pero gue este otorgamiento o
transmisi6én del titulo de crédito, no facultan al acreditante para
descontar o ceder el crédito asi{ documentado, antes de su venci-
miento, sino cuarqu el acreditado lo autorice a ello expresamente-

(artfculo 299 LGTOC.).

Podemos concluir por lo expuesto que el descuento de titulos-

de crédito puede ser utilizado en el desarrollo del contrato de --
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apertura de crédito, cuando el acreditado lo autorice a ello exprg
samente, pero no debemos considerar a la operaci6n de crédito, - -
(descuento) como un contrato de apertura de crédito; sino como una
operacifn especial, -diversa de otras operaciones o gontratos, autf

noma, en el sentido de gque por si misma produce sus efectos.
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CAPITULDO CUARTO®
EL DESCUENTO DE CREDITOS EN LIBROS Y SU REGLAMENTACION

Al inicio del presente estudio, comentamos que el descuento -
de créditos en libros es usado en la practica bancaria, que su rea
“lizaci6n implica el cumplimniento de requisitos legales, ya que es-
el (Gnico gue se encuentra reglamentado en la Ley General de Titu -

los y Operacionss de Crédito.

Existen autares como L. Carlos D&valos Méjia gque en su obra -
denominada Titulos y Contrztos de Crédito, Quiebras, considera que
el descuento de créditos en libros ha desaparzcido en la préctica-

mexicana, vy el Gnico lugar en donde existe es en la Ley.

La aseveracifn gque hace este autor es errfnea pues en la prac
tica bancaria mexicana, se realiza con bastante frecuencia. De --
acuerdo a las investigaciones realizadas en Bancomer Sociedad Na -
cional de Crédito, podemos asegurar que el descuento de créditos -
en libros es usual vy el descuento de titulos de crédito (no regla-
mentado nor la LGTOC) también es utilizado por las instituciones -

de crédito mexicanas.
Definicidn del descuento de créditos en libros.

La ley no establece una definicién de esta operacién, por lo-
tantoc nos avocamos a la definicifdn gue en su obra titulada Contra-
tos Bancarios nos da Sergio Rodriguez Azuero guien dice gue el des
cusnto de créditos en libros "es un contrato por el cual el descon
tador que debe ser una institucidén de crédito entrega al decconta-
tario une parte del importe de uro o varios créditos gue serdn exi

gibles a cierto plazo y; que figuran en le contabilidad de éste, --
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guedando obligado el descontatario a reintegrar al descontador las
cantidades recibidas a medida gue los deudores vayan pagando los -
créditos". (72)

Otra definicién de esta operacién dada por Joaquin Rodriguez
Rodriguez dice gue el descuento de créditos en libros "es un con
trato de apertura de crédito en efectivo, en el gue el acreditante
se restituye del crédito gue concedié mediante el cobro de dere -
chos de crédito gue le cede el acreditada, garantizados con letras
de cambio giradas por éste a favar de aquél, y a cargo de los cré-
ditaos cedidos™". (73)

Reglamentacidn.

El descuento de créditos en libros es un contrato estrictamen
te bancariao, la Ley General de Titulos y Operaciones de Crédito, -
nos menciona en su capitulo III denominado del descuanto de crédi-
tos en libros en su articulo 290 gue "sfhlo las instituciones de --
crédito podran celsbrar las operacionzs a gue se refiere este capi

tulal,

La misma ley establece en su articulo 288 las caondiciones que
deben reunir los créditos abiertos en los libros de los comercian-
tes para poder ser objeto de descuento, aln cuando no =zsten ampara

dos por titulos de crédito suscritos par el deudor.

Como condicién o requisito ndmero uno, dicho articulo neos di-

ce: gque los créditos deben ser exigibles a término o con previo --

(72) Reodrigusz Azuero Sergio. Contratus Bancarios. Editorial Pre -
sencia. Bogoté Colombia 1977. Pag. 332. -

(73) Rodriguez Rodriguez Joaquin. Derecho Mercantil. Tamo II. Edi-
torial Porrla. México 1957. Pég. 5C3.
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aviso fijo.

La segunda establece, gue el deudor debe manifestar por escri

to su conformidad con la existencia del crédito.

En la tercera se menciona que el contrato de descuento debe -
hacerse constar en pAliza a la cual se adicionarén las notas o re-
laciones gue expresen los créditos descontados con mencifn del -
nombre y domicilio de los deudores, del importe de los créditos, -

del tipo de interés pactado y de los términos y condiciones de pa-

go.

Como cuarta condicibén menciona: que el descontatario entregue
al descontador letras giradas a la orden de éste a cargo de los --
deudores, en los términos convenidos para cada crédito. E1 descon
tador no quedari obligado a la presentacién ye esas letras para su
aceptacifn o pago, vy sflo podréd usarlas en caso de dque el desconta
tario lo faculte expresamente al efecto y no entregue al desconta-

dor a su vencimiento, el importe de los créditos respectivos.

Rall Cervantes Ahumada considera gue estas letras gue el des-
contatario entrega al descontador sf6lo tienen por finalidad una --
accifn preventiva; puesto gue el descontador no podré endosarlas -
sino solamente en el caso de que para ello haya sido autorizado --
por el descontatario, vy si &ste no le entrega, en cada vencimiepn -

to, el importe de los respectivos créditos descontados. (74)

Es de comentarse gque de acuerdo con Sergio Rodriguez Azuerao,-

este Gltimo requisito gque la ley exige para el descuento de crédi-

74y C.F.R. Cervantes Ahumada Rall. Tftulos y Operaciones de Crédi
to. Editorial Herrero. México 1984. P&g. 2L4kL.
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tos en libros tiene dos finalidades:

La primera consiste en obligar al comerciante descontatario a
manejar titulos de crédito para gue aprecie las ventajas de su ex-
pedicién puesto gue, si &1 por su parte hubiera exigido a sus deu-
dores la suscripcién de algdn titulo de crédito, la operacién ha -
bria sido mas sencilla, ya gue le habria bastado efectuar un des -

cuento ordinario.

En la exposicifn de motivos de la ley de Titulos y Operacip -
nes de Crédito se dice: el descuento de créditos en libros "en un-
pais como el nuestro, donde la circulacién de titulos de crédito -
ha sido casi nula, esté destinada a ser el origen de esa circula -
cién y a cumplir el nropbsito pedagégicu de formar un mercado de -

descuentoe.

La segunda finalidad es la de me jorar la situacién juridica -
del descontador guien Juede presentar las letras de cambio, para -
su aceptacidén a los deudores del descontatario, si estos las acep-
tan, el descontador tendréd accién no sblo contra el descontatario,
sino también contra los deudores aceptantes; si los deudores no --
aceptan las letras, previo el protesto correspondiente, el descon-
tador podré efectuar la accién cambiaria de regreso en contra del-
descontatario, como girador que es vy tendréd accién ejecutiva mer -
cantil, en vez de acci6n ordinaria mercantil fundada en el contra-

to de descuento.
Obligaciones del Descantatario.
La principal obligacidan del comerciante descontatario consis-

te en reintegrar al descontador las cantidades que recibibd de éste

a medida gue los deudores vayan nagandao los créditos. El1 desconta
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tario se considera, para todos los efectos de la ley, como mandata
rio o apoderado del descontador, en cuanto se refiere al cobro de-
los créditos materia del descuento. (articulo 289 de la Ley Geng -

ral de Titulos y Operaciones de Crédito).

El descuento de créditos en libros no se notifica a los deudg
res del comerciante descontatario y, por lo mismo aguellos cumplen
pagando a éste; pero el comerciante ya recibié -del descontador una
parte del crédito y, en consecuencia, no puede disponer de las can
tidades que le pagan sus deudores sino gue debe entregarlas al des

contador en la parte correspondiente.

Si el descontatario dispusiera indebidamente de las cantida -
des que le pagan los deudores de los créditos descontados, comete-
rfa el delito de abuso de confianza gue es el delito en gue incu -

rren los mandatarios infieles. (75)

Por eso se dice en la exposicién de motivos gue el descuento-
de crédisos en libros se cumple por medio de una mera construgc -

cidn juridica de responsabilidades.

La teorfa del descuentoc de créditos en libros nos comenta L.-
Carlos D&valos Mejia es la misma gue en el descuento de titulos de
crédito, con la diferencia de que el banco no compra un t{itulo de-
crédito al comerciante, sino que el compra un crédita gue exclusi-

vamente aparece registrado en sus libros de comercio. (76)
En nuestra opinién se trata de una modalidad peculiar en la-
(75) C.F.R. Rodriguez Azuero Sergio. Ob. Cit. Pag. 333.

(76) C.F.R. Divalos Mejia L. Carlos Titulos y Contratos de Crédi-
to, Quiebras. Editorial Harla. México 1934. P&g. 398.
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cual los créditos no figuran en titulos contra el deudor del clien
te del banco, sinoc apenas, en los libros de este Gltimo, el artfcu
lo 33, del Chddigo de Comercio establece gue todos los comerciantes
estén obligados a llevar cuenta y razfn de sus operaciones en tres
libros a lo menos: El de inventario y balance; el diario y el ma -
yor de cuentas corrientes. De éstas, en el diario debe registrar-
se la fecha vy circunstancias gque rodearon el momento en gque se rea
liza un negocio, cuyo resultado fue la obtencién de dinero; y en -
el de inventarios y balances debe registrarse la deuda propiamente
dicha asi como el saldo de las cuentas de debe y haber. Registra-
da una deuda a favor del comerciante, gue no fue documentada en un
titulo de crédito (articulo 288, proemio LGTOC), tal crédito puede
ser objeto de descuento por un banco, como si fuera un titulo de -
crédito, esto es, la modalidad que conocemos can el nombre de des-

cuento de créditos en libros.

Consideramos gue se trata de un acuerdo entre el cliente y su
banco, gque no es oponible al deudor, pues este paga directamente -
al cliente con el compromiso, para este (Gltimo, de transferir de

inmediatoc al banco las sumas recibidas.

Por esta razén y no por excepcidén el descontatario se obliga-
a cobrar la deuda, situacién por la cual en algunas legislaciones-
se considera como mandatario del banco, con las obligaciones prg -
pias de su cargo. Podemos agregar también gue es importante comen
tar que s6lo las instituciones de crédito pueden celebrar el des -
cuento de créditos en libros, es decir, sblo ellas pueden ser des-
contadoras. Esta excepcién a la regla general de gue todos los --
gque tienen capacidad legal para contratar pueden efectuar las ope-
raciones a gue se refiere la Ley de Titulos y Operaciones de Crédi
to, tiene por objeto impedir gque bajo la forma de descuento de crg

ditos en libros, los comerciantes pudieran hacer simuladas para de
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fraudar a sus acreedores en tal forma que, cuando estos pretendie-
ran embargar los créditos en favor del comerciante, se encontra -
rian con que tales créditos habfan sido materia de descuento, la -
intervencifn de las instituciones de crédito en el descuento viene

a evitar ese peligro.
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A) INFLUENCIA DEL DESCUENTO EN LA CIRCULACION MONETARIA.

Si nos compenetramos de la enorme masa de papa2les en poder de
las instituciones de crédito, resultantes de las operaciones de --
descuento, podemos darnos cuenta de la gran influencia gque ejercen

esos tipos de operacionzs en la circulacidén monetaria.

Los bancos pusden satisfacer las exigencias de sus clientes -
dentro de ciertos limites. Este limite estéd dado por sus disponi-
bilidades, o sea par la masa de depfsitos gue hayan recibido de --

sus clientes.

Una vez alcanzados esos topes se ven obligados a interrumpir-
la corriente de créditos, lo cual afecta, necesariamente, la econg

mia de la clientela y el pra2stigio de la institucién.

Para evitar los perjuicios que significan para la economia de
un pais las continuas oscilacionzs de la masa de disponibilidades-
en el régimen bancario, se ha creado un tipo de operacifn a cargo-
de los Bancos Centrales, mediante el cual se descuentan a las ins-
tituciones de crédito los documentos gque exceden sus posibilidades
normales. A este tipo de operacién de descu2nto d2 documentos ori

ginalmente descontados, se le denomina redescuento.
El Redescuento.

Con los efectos descontados el banco integra su cartera, de -
cuyo movimiento depende principalmente el éxito de la actividad --
hancaria. Cuanda el banco tiene necesidad de disponer de dinero -
en efectivo puede acudir a otros bancos para redescontar los titu-
los gue &1 haya tomado en descuento. Este es el llamado redescuen
to pasivo, gue generalmente lo practican los bancos comerciales --

con el banco central.
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Naturalmente, la tasa de redescuento debe ser inferior a la -
tasa de descu=nto, para que el banco redescontatacio obtenga utili
dad por la difsrencia entre lo gue el cobrd como descontador y 1lo

gque paga al redescontador.
Concepto de Redescuento.

El redescuentn "es una operzcibn bancaria mediante la cual el
Banco Central otorga cridito 3 los bancaos privadas nacionales y =--
mixtis mediante el endoso 9or parte de éstos, de t{itulos de crédi-
to a favor del Banco de México; el endoso debe entrafiar resoonsabi
lidad camhiaria para las instituciones gue lo firman. También puge
de abarcar la cesidn en garantia de cartera de las instituciones -

gque no =ste documentada en titulos de crédito". (77)

A través del redescuentn el Banco Central apoya al sistema de
bancos arivadas, gue en ciertos casos pueden tener problemas de 1i
quidez temporial o momenténea, apayo realizado fundamz2ntalm=2nte re-
descontands titulos de crédito y cartera por parte del Banco Cen-

tral al sistema financiero nacional.

E1l redescuento sirve fundamentalmente para mantener la ligqui-
dez de laos bancos, permitirles dispanibilidades mas amplias del --
crédito, orientar o rastringir el crédito, cuando las condiciones-
financieras y la politica del banco central as{ lo estime pertinen
te, mediante la modificacién de la tasa de interés gque cubre el -
sistema nacional de crédito, en las operaciones de redescu=2nto, de

tal manera gque esta opericidn tam9ién ti=ne impacto sobre las ta -

(77) Acosta Romero Miguel. Derechos Bancario. Editorial Porrla. Mg
xico 1933. PAg. 1l48.
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sas de interés gue se cobran al pablico por las instituciones de -
crédito, en sus operaciones activas. Cuando se desea restringir
el volumen del crédito y evitar una expansién de éste, que nuede -
tener tendencias inflacionarias, se aumenta la tasa de redescu=nto
gl poE el contrario, se guiere acelerar un poco O en cierta forma-
dar mayor agilidad a la estructura econémica, se bajan las tasas -
de radescuento y se hace mé4s accesible el crédito al comercio, a -

la industric y a la agricultura.

La politica de redescuento se refleja, en las operaciones ban

s s . 3 :
carias y en la economla de un pais. Hay observaclones en el sentil
do de gue el redescu=nto ha rasultado muy. eficiente, especialmente
en los paises industrializados, gue disponen de un mercado finan -
ciero organizado, y no op2Ta con nlena eficacia segln la doctrina,

en paises gue carecen de esos mercados monetarios.

La politica de redescuento puede emplearse poT los bancaos cen
trales, como instrumento de control selectivo del crédito, en cuyo
caso el instituto central fija tasas de redescuznto diferenciales,
aplicables a las diversas categorias de documentos, de acuerdo con
su origen, o segln el destino gue se haya dado a los créditos que-

dichos documentis amparen.

Algunns paises sigu=n la préctica de limitar directamente 1la
cantidad de crédito del Banco Central, y modificar los rubros a --

que se aplican las tasas de redescuento preferanciales.

Otra voriante del redescuento gGue ademas de cumplir con la fi
nalidad de dar liguidez a los bancos, sirve fundamentalmente p3ra-
apoyar una serie de actividades econfmicas de primer orden es la -
que operan los fideicomisos llamados "fondos de apoyo", tanta del-

Banco de México, como de Nacional Financiera. Por ejemnlo FOMEX, -



FOFO, FEFA, FEGA, FOVI, FOGA, FONEI, FONAFE, FONACOT, FOMIN, FO --
GAIN y FONATUR. g

Entre nosotros, el Banco de México realiza la funcibén de ban-
co central y una de sus principales actividades como hemos visto -
es la del redescuento, gue desde el punto de vista del banco cen -

tral, se califica como redescuento activo.

El Banco de México puede practicar redescuentos comerciales -
directos, ya sea de documentos sobre el extranjero o sobre el integ
rior del pais. Entre las operaciones del barco, figuran la de -
descontar a las instituciones de crédito asociadas letras de cam -
bio, pagarés o bonos de prenda a la orden, que provengan de opera-
ciones relacionadas con la negociacién de mercancias, la obtencién
negociacifn o elaboracifn de productos industriales o el cultivo o
negociacién de productos agricolas, asi como la ganaderia, que llg
ven la firma de la institucibn descontataria, y adem&s una firma -

de reconocida solvencia.

El redescuento, como operacifin pasiva, representa para los --
bancos una indiscutible comodidad, en cuanto que con facilidad y -
rapidez, pueden convertir, en efectivo, la parte de su cartera gue

necesiten; pero no esté& libre de inconvenientes.

Frecuentemente, el Banco de México se ve forzado a establecer
restricciones a las operaciones de redescuento, lo gue inmediata -
mente repercute sobre los dem&s bancos, gue aplican anflogas res -
tricciones a sus clientes, y esto ocurre en el momento en gque los-

bancos se encuentran mis necesitados.

Tampoco, debe echarse al olvido gue muchas veces los bancos, -
después de efectuado un redescuento, se ven obligados a devolver -

el importe de parte de los documentos, gue no han sido atendidos -
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por sus deudores, lo que constrifie al Banco, no solamente a resti-
tuir el importe del documento, sinoc también, los gastos causa - -
dos. (78)

En general, la opinifn actual es de que el redescuentoc ha per
dido importancia, sin embargo, an paises con sistemas financieros-
poco desarrollados, sigue constituyendo un instrumento que se uti-

liza para el adecuado control del crédito.

Redescuento como Fuente de Recursos e Instrumznto de Politica Mone
taria.

Hemos dicho gque el banco central actda como bancao de bancos,
prestédndole a los comerciales o de depfsito, entre otraos, los ser-
vicios gque éstos ofrecen de ordinario a los particulares. Se con-
cibe, entonces, gue el banco comercial descuente titulos en el ban
co centrel, esto es, cbtenga.una suma de dinero con base en la-
transferencia, en determinadas condiciones, de titulos otorgados a
su favor (pagarés) o endosados por sus clientes (letras de cambio)
como consecuencia en .este caso, de un contrato de descuento cele -
brado con estos. En el primer caso deberia decirse técnicanente -
gue el banco comercial lleva a cabo una operacifn de descuentos --

con 21 banco central y, en el segundo, una de redescuento.

El apoyo por parte del banco central a los bancos del sistena

le da una nueva dinémica a la posibilidad del descuento.
R través del crédito gue obtiene del banco central, los ban -

cos de depésito puesden solucionar las situaciones de iliquidez - -

transitoria que se presenten, como consecuencia de circunstancias-

(78) C.F.R. Rodriguez Rodriguez Joaguin. Ob. Cit. Pags. 336 y 337.
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excepcionales, de manera que en ningin momento se corra ni el més-

remoto riesgo de iligquidez real frente a la clientela.

Por ello el crédito del banco central es, en primer término,-
un instrumento de soporte de los bancos del sistema para atender -

situaciones excepcionales de transitoria iliquidez.
Control Cuantitativoe.

En cuanto se amplie o restrinja la posibilidad de acudir al -
crédito del banco central los bancos comerciales estarén en condi-
ciones de aumentar, con mayor o menor intencidad, el crédito a fa-
vor de los particulares. Cuando se considere que existe un exceso
en la capacidad crediticia de los intermediarios, bésta al banco -
central, por lo que dice con este instrumento, cerrar el acceso al
crédito suspendiendo las redes cuenta o elevando las tasas de inte
rés en tal forma que no hagan atractivo para el banco comercial --
acudir a este expediente. Por el contrario -ante una congelacién -
del crédito bancario, por estar copada su capacidad de colocacifn,
puede el banco central aumentar los cupos o reducir las tasas, es-
timulando a los bancos para redescontar sus titulos y hacerse a --

nuevos recursos que podrédn colocar de inmediato en el mercadoe.

Control Cualitativoe

Asi como puede haber un control cuantitativo sobre los recur-
sos disponibles, puede llevarse a cabo una politica de control cua
litativo que permita restringir los recursos destinados a determi-

nado sector o aumentar los gue guieran dirigirse a otros.

En este evento se hard un manejo selectivo de redescuento ele
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vando, por ejemplo, la tasa de interés para operaciones provenien-
tes de actividades comerciales y rebajandolo en cambio, para el --
descuento de tfitulos de crédito que provengan de créditos destina-
dos a la agricultura, la ganaderia de leche, etc. En esta forma,-
mediante la ampliacibn o restriccién de los cupos sectoriales vy la
manipulacifin de la tasa de interés, puede inducirse a los bancos a

canalizar sus recursas hacia ciertas actividades.
Tasa y Porcentaje de Redescuento.

La tasa de redescuento esté const@tuida por la diferencia en-
tre los intereses gque el barco comercial cobra a su cliente y los-
que debe reconocer al banco central y sus variaciones constituyen-
fgiles recursos dentro del mecanismo mencionado. De su parte, el-
porcentaje de redescuento constituye la suma que el banco recibe a
cambio de los tfitulos que cuando es inferior al ciento por ciento,

implica la financiacién de la diferencia con sSus Tecursos propiose.

Esta mecénica constituye una clara diferencia cor el sistema-
de remuneracidn en el descuento, gue asimilaria la operacifin a un-
anticipo més gue a este (Oltimo contrato. Cuando un cliente des --
cuenta en su banco un titulo de crédito de 100 por 80 los 20 de di
ferencia equivalen a los intereses entre la fecha de la operacifn-
y la del vercimiento del documento. 5i en este momento guisiera -

recuperarlo o tuviera que hacerlo, tendria que pagar 100 por egl.

En cambio, si un banco hace lo propio con el banco central,--
el porcentaje de descuento no eguivale a la remuneracifn del con -
trato, puesto gque ella no consiste en una tasa de interés, sino a-
la participacitn gue éste toma, en (Gltimas, en el financiamiento -
de la operaci6n. Por lo tanto, en el mismo supuesto, cuando el ban

co comercial recupera el titulo al vencimiento del plazo, paga por
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el los mismos 80 gue habia recibidao.
Requisitos exigidos por el Banca Central.

No todos los documentos gue el banco tenga en su poder, como-
consecuencia de operaciones de crédito directos o de descuento, --
son susceptiblzs de ser descontados o redescaontados ante el banco-
central, este suele exigir ciertos requisitos dirigidos a gue los-

titulos brinden suficientes garantias de liguidez y seguridad.
Los requisitos exigidos con frecuencia son:

Los relativos a la naturaleza de los titulos descontables. -
En principio, solo se permite el redescuento de titulos valores de
contenido crediticio, esto es, que incorporen la obligacién de pa-

gar sumas determinadas de dinzro.
Plazo.

Los titulos descontables deben tenmer plazos cortos de venci -
miento, pues se considera gque el banco central, no puede mantener-
parte, de sus recursos en obligaciones iliquidas, por su fecha de
exigibilidad. Se establece, entonces, gue sglo seran redesconta -
bles titulos cuyo plazo de vencimiento no excede de 130 dias, a --
partir de la fecha de redescuento, para hablar de un plazo aparen-

temente razonable.
Garantias.
Se exige con frecuencia gue los titulos lleven por lo menos -

dos firmas, permiti=sndo al banco central ejercitar sus acciones de

regreso contra un ndmero plural de deudores, en el remoto supuesto
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de que el banco descontado no satisfaga sus obligaciones.

Se supone ademAs que se trata de firmas previamente califica-

das por el banco prestamista.
Tipo de Interés.

Como una forma de intervencién de la autoridad monetaria en -
su fijacifn, es usual establecer que solo seran descontables lgs -
titulos cuya tasa de interés no exceda de la sefialada por las au-

toridades.

En esta forma las normas sobre redescuento sirven indirecta -
mente para moderar la tasa, al prohibir el redescuento de titulos-

cuya tasa sea superior a la méxima permitida.
Objeto del Préstamo.

Por (ltimo, los titulos con los plazos, ndmero de firmas, ta-
sa de interés y naturaleza exigidos, deben corresponder a opera --
ciones de crédito destinadas a actividades productivas antes que -
de espaculacidrn. Por eso, suelen rechazarse titulos cuyo antece -
dente causal esté constituido por la celebracifén de un préstamo --
para adguisicifin o negociacifn en inmuebles o actividades simila -
res, que no impliguen una notacifn comercial o industrial, eminen-
temznte productivas, sino gue méAs bien favorezcan la especulacién-
o el incrementa de los capitales por el simple transcursc del tiem
po. (79)

(79) C.F.R. Rodriguez Azuero Sergio Ob. Cit. Pégs. 294, 2385 y 296.



119

B) EL PRECIO DEL DINERO.

El dinero es una conveniencia muy antigua, pero la idea de --
gue es un objeto digno de confianza y gue puede aceptarse sin exa-
minarlo o ponerlo en tela de juicio es, en todos los aspectas, una
cosa muy ocacional, principalmente una circunstancia del siglo pa-
sado. Durante unos cuatro mil afios, hubo el acuerdo de utilizar -
para los intercambios uno o més metales, entre tres que eran la --
plata, el cobre y el oro, si bien la plata y el oro se empl:arﬁn -
también durante wun tiempo como la aleacifn natural llamada "elegc
trum". Durante la mayor parte de aquellos largos afios, la plata-
representd el papel predominante y durante periocdos mas breves, cé
mo el del régimen micénico o en la Constantinopla después de la di

visidn del Imperio Romano, el oro ocupd el primer lugar.

Siempre se considerd en esta época debido a su abundante uso,
gue el oro tenia menos categoria quz el cobre, peroc hay gue adver-

tir gue durante breves periocdos, tambien se utilizé el hierro.

tros articulos més raros o exdticos, como cabezas de ganadao,
conchas, whisky y piedras, aungue muy apreciadaos por ciertos maes-
tros, nunca tuvieron una importancia duradera para la gente aparta
da de la primitiva existencia rural. La asociacidn histérica en -
tre dinera y metal es muy intima. Para todos los fines pricticos,
el dinero fue, la mayoria de las veces, un metal mé&s o menos pre -

cioso.

£l metal era una cosa bastante engorrosa de aceptar, pesar, -
dividir y comprobar su calidad, en polvo o en pedazos, aungue m&s-
conveniente, a este respecto, que las cabezas de ganado. Por con-
siguiente, desde los primeros tiempos gque conocemos, y probablemen

te desde antes, el metal se acufid en monedas de un peso determina-
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do. Herbdoto atribuye esta innovacidn al rey de Lidia. Presumible
mente a finales del siglo VII antes de J.C.

Parece posible, segdn referencias de la época Hindd, que cier
tas monedas, incluida una divisidn decimal, circulasen ya en la In

dia unos siglos antes.

La acufiacién de monedas era sumamente prictica, pero era tam-
bién una invitacidn a grandes fraudes plblicos y a peguefios frau -
des privados, ya gue se reducia la cantidad de metal en las mane -
das o eran confeccionadas de calidad infz2rior, con la esperanza des
gue nadie lo al!virtiera, al menos en breve plazo, asi podria cum -
prarse lo mismo con una cantidad menor de oro o de plata, o podria

comprarse con una cantidad igual.

Ccn numcrosas monedas en circulascién, diversamente adultera -
das, recortadas, limadas, snobadas o rebajadas, de l1las gue si=2mpre-
se ofrecen primero las pecres; 12 moneda se convirti6 en un proble
ma. Con ello se abriz el cambio a la prbxima gran reforma, que --
era volver al contriste del pesc. Este paso decisivo fue dado por
la ciudad de Amsterdam en 1609, un paso gue hace confluir la histo
ria del dinero con la historia de la Hance. Fue un paso especial-
mente provocado por el gran comercio de Amsterdam el cual estaba -
a la vez relacionadso con uno de los accntecimientos més influyen -
tes en la historia del dinmero: los viajzs de Cclén y el =fecto pro
ducido sobre Europa por la subsiguiente conguista y el desarrollo-

de la América esgaﬁnla; (30)

Después de 1943, habfa mucha gente en Europa que estaba poco-
enterada del descubrimianto y la conquista de tierras en ultramar,

0 guien incluso los descanocia en abscluto. Pero puede afirmarse,

(80) C.F.R. John Kenneth Galbrait. E1l Dinero. Ediciones Orbis. --
S.A. Barcelona 1983 P&gs. 17, 15, 19 vy 20.
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gue eran muy pocos los gque no experimentaban una de sus principa -

les consecuencias.

El descubrimiento y la congquista pravocaron una enorme afluen

cia de metal precioso de América a Europa.

Casi nadie es:aba en Europa tan a salvo de las influencias de
mercado que no sintiese alguna influencia en su salario, en sus-

ventas e incluso en sus compras més insignificantes.

El aumantao de precios se produjo ante todo en Espafia, gue era

a donde llegaron primero los metales.

Después, al pasar estos a Francia, a los paises bhajos y a In-
glaterra, gracias al comercio (o tal vez, en menor medida, al con-
trabando o a la conguista), siquid la inflacién en estos paises. -
Entre 1500 y 1600, los precios se quintuplicaron quizés en Andalu-
cia. En Inglaterra, si tomamos como base los precios de la segun-
da mitad del siglo XV, es decir, antes de Colédn, déndoles un valor
de 100, veremos que, a finales del siglo XVI, habian subido aproxi
madamente a 250, y ochenta afios mAs tarde en la década de 1673 a-
1692, estaban alresdedor de 350, o sea, tres veces y medio més gue
antes de Colén, Cortés y Pizarro. Después de 1630, se eguilibra -

ron vy bajaron como habian bajado mucho antes en Espafia.

Como se ha observado, fueron estos precios, y no las crénicas
de los conguistadores, los gue revelaron & la mayoria de los euro-
peos que América habfa sido descubierta. De una manara primitiva,
pero inconfundible, se plantef la proposicifn esencial concernien-
te a la relacitn del din=ro con los precios: la teoria cuantitati-
va del dinero. Esta sostiene, en su forma més elemental gue, en -
igualdad de todo lo demés, los precios varian en relacién directa-

con la cantidad de dinero en circulacidn.
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En el siglo XVI y a principios del XVII, los precios subieron
y mucho, debido al gran aumento en el suministro de metales precig

sos para su acufiacién procedentes de allende el Atléntico.

En Espafia, la nueva rigueza condujo también a una elevacién -
de los salarios; aqui, parece que los salarios guardaron més o me-

nos relacidn con los precios.

En el resto de Europa, se gquedaraon muy atrés, también, en a-
guellos tiempos, los trabajadores, y sobre todo los numerosisimos-
del campo, tenian ingresos independisntes de su salario en dinero.
Sin embarga, en Inglaterra, en la década de 1673 a 1682, en gue --
los precios equivalian a tres veces y medio los precolombinos, pa-
rece probable qu= los aumentos de los salarios s6lo fueron del do-
ble. Un desequilibrio similar se produjo en Francia y prubablemen
te en las ciudades comerciales de los paises bajus y del Norte de

Europa.

La inflacidn tuvo un profundo efecto sobre la distribucidn de
la renta, con una particular tendencia a castigar més a los gue te
nian menos. La pérdida de los gue cobraban los salarios bajos - -
eran una ganancia de los gue los pagaban y se beneficiaban con los
precios continuamente en alza. De ello resultaron grandes benefi-

. . .. : 5
cios y sucesivamente una aceleracidon general del capitalismo comer

cial y, en una manifestacidn més elemental, del industrial.

Los precios altos y los salarios bajos significaban grandes -
beneficios. Los grandes beneficios daban lugar a grandes ahorros-
y eran un fuerte insentivo para la inversidn. Ademds, los pre-
cios en alza hacfian fécil el ganar dinmnero. A la remuneracidn naty
ral de un comercio astuto o de una manufactura eficiente, se afa -

did con el transcurso del tiempo, la ganancia resultante de la ha-
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bilidad en vender la misma cosa por més dinero.

La inflacién l{brica el comercio, pero lo hace sacando a los-
comerciantes de sus errores nacidos del optimismo o de la estupi -
dez. Por (Gltimo, hay gue decir, gue el beneficio fécil dio mayg -
res opaortunidades a los nuevos empresarics, gue, como suele ocu --
rrir, eran més enérgicos, agresivos o imaginativos, o menos vulne-
rables a lo imposible que los que estaban ya en el campo. Asi fue
como el dinero americano, y la inflacién resultante, ayudaron al -

nacimiento del capitalismo europeo. (31)

Toda vez que hemos analizado en forma somera los antecedentes
del dinero en relacién con los precios, pasaremos al anflisis de -

este inciso titulado el precio del dinero.

£l Dinero y su importancia.

El dinero es, sin duda alguna, uno de los instrumentos gue -
tiznen més importancia en la vida econfmica de los pueblos y de -=-
las personas. Para convencerse de ello es suficiente imaginar lo-
que seria la vida sin dinero. Caomo podriamos comprar y vender, cO
brar y pagar, abastecerngs, gjuardar para gl future, efes, Si no ==
existe =1 dinero y sin embargo, podemos pasar toda nuestra vida u-
tilizande algo tan importante como el dinesroc sin ponernos a pensar
que es, para gue sirve, como aparace y desaparece, y gque quebrade-
ros de cabeza causa a las personas y a los paises, o mejor, a sus
Gobiernos, cuando deja de ser un instrumento (4til para la vida ecg
némica y pasar a ser algo engorroso, insuficiente, mal dirigido e-
incluso excesivo (porgque aungue pueda parecer sorprendente, un ex-
ceso d2 dinero es también perjudicial en determinadas circunstan -

piias)s

(81) IDEM. PAgs. 22 y 23.
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El Dineroe
pefinicibn:

Llamaremos dinero a la cantidad de monedas, billetes y depﬁsi
tos a la vista en los bancos que tiene el pdblico (particulares, -

familias y empresase.
Principales Funcionese.

Las principales funciones del dinero son: 1) es un medio de -
pago; 2) es una medida del valor de las cosas, 3) es una parte de-
la riqueza de la gente, o0 sea, una forma de conservar valor o po -

der de compra para el futuro.

1) E1 dinero como medio de pago o de cambio; es aquello que -
los deméAs siempre aceptan en nuestras transacciones con ellos (com
pras, ventas, pago de deudas, etc.). Si no existiese el dinero, -
la vida mercantil y afin la privada serian muy engorrosas. El zapa
tero tendria que ir de casa en casa, ofreciendo sus zapatos a cam-
bio de lo que necesite en cada momento: pan, ropa, O frigorificos.
El gue desease tomar un café tendria que pagar con trajes si fuese
un sastre o con patatas si fuese un agricultor. No hace falta dar
muchas vueltas al tema para comprender lo dificil que seria la vi-

da en una sociedad sin dineroce.

Podemos, pués, concluir gue el dinero cumple un papel impor -

tant{simo, sin gque nos demos cuenta de ello.

Estas consideraciones sobre la primera funcifn del dinero nos

permiten sacar algunas conclusiones de interés.

La primera es que si los demés no aceptan algo como dinero en
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pago de deudas o de transacciones, aguello no serd dinero.

La rupia es dinero en la India, pero no en Colombia, donde --
nadie acepta gue se le pzgue en rupias. Luego el concepto de ding
ra se restringe a una comunidad determinada. La s2gunda conclu -
sifn 2s gue algo @ lo gue llamamos dinero en un momento dado, pue-
de dejar de serlo en otro momenta. Los dendsitos en los bancaos
dificilmente se podrian considerzr dinerc en =21 siglo XVII, cuando
la costumbre de cobrar y pagar mediante chegue no estezba extendi -
da. De poco servird temer dineroc en su banco para pagar los servi
cios de un porteador en la selva: no nos aceptard los talones caomo
medio de pago. Luego los depbsitos en los bancos son dinero en -

ciertas sociedades y épocas, y no en otras.

2) La segunda funcién gque mencionabamos era la de ser madida-
de valor o unidad de cuenta. La unidad monetaria (sea la peseta,-
el marco o el sol) la utilizamos para medir el valor de todas las-
cosas: es como el "metro" del valor. Esta funcidn no es esencial-
al dinero; de hecho, aln medimos en unidades inexistentes: los in-
gleses, 2n guineas; los espafioles, en duros o reales. Claro que,-
como resulta engarroso fijar los precios en una unidad (reales) y-
tenar luego gue convertir gsta en otra (pesetas) para efectuar el
pago, lo légico es gue la unidad utilizada para medir el valor de-
las cosas sea la misma que nos sirve para efectuar los cobros y pa

gos.

3) Dijimos también gue el dinero, como componente de rigueza,
era una forma de conservar valor o poder adgquisitivo para el futu-
ro. E1 dinero no es sino una parte de la rigueza de las gentes, vy
que, si deseamos conservar poder adquisitivo para el dia de mafiana
ademds de acumular din=2ro podemos guardar joyas, acciones, terre -

nos, etc. y muy pronto nos daremos cuenta de gque acumular ding -
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ro puede ser una mala manera de conservar ese poder adquisitivo --
para el futuro. Los billetes de banco no producen intereses (los-
depésitos bancarios si, aungue no en todos los paises; pero, en --
todo caso, su rendimiento suele ser muy bajo), en tanto gque las
acciones, las obligaciones, las participaciones en fondos vy socie-
dades de inversién, las viviendas arrendadas, etc., producen un

rendimiento anual.

Guardar dinero supone, pues, renunciar a ese rendimiento, por
otro lado en épocas de inflacién el dinero pierde poder adguisiti-
vo conforme suben los precios, peroc las acciones se revalorizan --

asi como las joyas, los solares o las obras de arte.

Luego tampoco es rentable guardar dinerc en estas circunstan-
cias. Podemos concluir que el dinero es parte de la rigueza de la
gente (para algunos, casi toda su riqueza), y que no siempre es --
una forma adecuada para guarder la riqueza; no es rentable y se dg
precia con la inflaci6n. Claro gue rinde otros servicios (facili-
dad de disposicién, fécil ocultamiento al fisco, comodidad de con-
servacién, etc.) gue compensan, por lo menos en parte, su no renta
bilidad y su depreciacién. De ahi podemos concluir gue, si bien a
todos nos gustaria ser més ricos (tener més biemes), no nos gusta-

ria tener toda nuestra riqueza en forma de dinero. (32)
El Precio del Dinero.

Si preguntamos a cualgquiera cuanto vale una unidad monetaria-
de su pais (por ejemplo, una peseta en E£spafia), nos contestard a -
sombrado gue vale una peseta sin embargo, este mismo individuo gue
estd dispuesto a contestar gue una peseta "vale" una peseta, esta-

r4 dispuesto a admitir gue una peseta de hoy "vale” mucko menos --

(82) C.F.R. Salvat Editores. S. A. E1 Dinero. Barcelona 1973. Péags.
38, 39, 43, L5, y 46.
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que una peseta de hace diez afios. A esto nos referimos cuando nos
preguntamos sobre el valor del dinero: no a su precioc en dinero -
(que siempre serd por supuesto, igual a la unidad), sino a su pg

der adquisitivo.

Siendo el dinero la unidad de medida de las cosas, podemos ex
presar el precio de éstas, de una manera sencilla, en términos de-
dinero. Pero cuando intentamos explicar el "precio" del dinero,--
tendremos infinitos "precios" tantos como cosas. Por ello, suele-
preferirse expresar el precio del dinero en términos de un conjun-
to de todos los bienes o, por lo menos, de un nimero elevado de e-
llos. Definimos asi el "nivel general de precios", que es un nime
ro que gquiere representar el precio medio de todos los bienes (o,-

me jor, de un cierto conjunto de los mismos).

Por tanto, decir que suben los precios es tanto como decir --
que baja el precio del dinero en términos de bienes. El precio -
del dinero es, por tanto, la inversa del "nivel general de pre-

cios" cuando el conjunto de precios sube, el dinero se deprecia.

Por eso solemos decir que la inflacidn es una depreciacién -

del dinero, y gue en ella el dinero "vale cada vez menos".

Para medir el precio del dinero, no hay ningdn procedimiento-

directo. Hemos de recurrir al célculo de "{ndices de precios".

Disponemos de muchos tipos de indices; los méds conocidos son
el de precios al por mayor, el de precios al detalle o coste de la
vida y el llamado "deflactor implicito" del prod:cto nacional (o -

de la renta nacional.).

La diferencia entre dichos fndices viene dada, principalmen -
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.te, nsor el conjunto de bienes cuyos precios intenta reflejar el in
dice. Asi, el de precios al por mayor se refiere a las primeras -
materias, productos semimanufacturados, productos terminados y su-

ministros que compran precisamente al "por mayor" las empresas.

El indice de precios al detalle o del coste de la vida preten
de medir las variaciones del precioc medio del conjunto de praodug -
tos (bienes alimenticios, vestido, calzado, vivienda y gastos de -
casa diversiones, etc.) gue constituyen el presupucssto normal de -

una familia (lo que es, para ellos, su "coste de la vida").

El deflactor implicito se refiere al conjunto de bienes gue -
se incluyen en el concepto de "producto nacional bruto" o de "ren-
ta nacional”, y viene a ser un intermedio entre los dos anterig --
res. E1 nombre de "deflactor" se debe a lo siguiente: El producto
nacional (aproximadamente, al valor del conjunto de bienes listos-
para uso o consumo, producidos en un nais en un pericdo determina-
do, casi siempre un afio) se suele calcular, l6gicamente, tomando -

los precios del afio en cuestién.

Pero cuando se compra el producto nacional asi obtenido como-
por =jemplo, el del afioc anterior, no se puede saber en gué medida-
la diferencia se debe a gue, efectivamente, el volumen de produc -
cibén del pais a cracido, vy en gue medida lo Gnico gue ha pasado-
es gue los precios han subido. Es muy distinto decir que el prg -
ducto nacional de una nacidn ha aumentado un 10% de un afic a otro,
porque la produccifn efectivamente ha subido un 10% sin gue se ha-
yan modificado los precios, o porgue los precios, han subido un --
10% sin gue la produccidn haya aumentacdo. Para poder corregir es-
to conviene calcular el producto nacional de un afio valorando la -
produccién s=gdn los agrecios del afic anterior, se puede calcular -
esto mediante el indice de precios de todos los praductos inclui -

dos en el productoc nacional. A la operacifn gue consiste en con-
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vertir el producto nacional de, por ejemplo, 1974, en este mismo -
producto nacional, pero calculado con los pfecius del afio anterior
es decir, 1973, se le llama "deflactor” el producto nacional; de -
ah{ gue se llame "deflactor" al {ndice de precios utilizadno para -
tal fin.

Los tres indices de preciaos asi calculados no miden, pracisa-

mente, el "nivel general de precios", pero permiten conocer como-

ha evolucionadao. (83)

(33) IDEM. Pags. 50, 51 y 5b&.
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C) PROGENITORES DEL DINERO

Hay tres progenitores del dinero; las Casas de la Moneda, las
Secretarfas del Tesoro o Ministerios de Hacienda (gue son la fuen-

te del papel moneda), y los bancos de diversas clases.
La creacién del dinero

El dineroc es un bien como otros muchos, cuya produccién se-
puede analizar en término fisico-quimicos (acufiacitn de metales, -

. .z o 2
impresién de papel) o en términos econémicos.

Frecuentemente suele hablarse de "darle vueltas a la méquina-
de hacer billetes” como explicacidn del aumento de la cantidad.de-
dinero existente en un pais: pero esto es fijarse sflo en el aspeg
to fisico de la cuestién. No nos dice guien decide "darle vueltas
a la méguina de hacer hilletes”, ni Jor qué, ni através de qué me-
canismos lo consigue; ademés como se dijo con anterioridad, el di-
nero no estd constituido s6lo por billetes: hay ﬁue afiadir también
los depnfsitos bancarios. E1 banco no sbGlo cambia billetes por de-

poéitos, sino gue, efectivamente. "Crea dinero".

Para explicar cAmo se crea dinero en una economia, se debe o-

frecer una respuesta a las siguientes preguntas:

1) Chmo se crea la moneda metflicae.
2) Cémo se crean los billetes.

3) Cémo se crean los depdsitos en los bancos.

La respuesta a la primera pregunta perece obvia: hay una f& -
brica gue se encarga, bajo direccifén y control estatal, de recibir

metzles y acufiarlos en forma de monedas.
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pero la realidad no es tan sencilla: lo importante no es como se -
(fabrica) la moneda, sino cbmo se lanza a la circulacién, como lle
ga a manos del plblico. Hay dos modalidades de funcionamiento, --

arincipalmente, en este orden de cosas.

1) La moneda la "fabrica" un organismo dependisnte del Tesg -
ro; luego éste la vende al Banco Central del pais, a cambio de bi-
lletes o a cambio de un abaono en cuenta (es decir, el Banco Cen --
tral reconoce que debe al Tesoro el importe de las monedas que ha-
recibida). Por supuestd, esas monedas no han salido aln a la cir-

culacién.

2) La otra modalidad consiste en gue el propio Banco Central-

es la oficina acufiadora de moneda.

La emisidn de moneda met&lica es siempre una actividad "renta
ble": la fAbrica "compra" metales y "vende" monedas, jero el valor
nominal de éstas es, muy suaerior al valor del metal. La diferen-
cia es una fuente de ingresos, que no pasd desapercibida a gober -

nantes de todos los tiempos.

Hemos de analizar ahora como se crean los billetes de banco.

Tampoco aqui la respu=zsta es inmediata: no vale decir gue se-
encarga de ello una imprenta, porque lo gque tenemos gque explicar-
es como sale el dinero de los sétanos del Banco Central, donde - se

almacenan miles de billzates nuevos.

El "darle vueltas a la mAguina de hacer dinero" no supone re-
galar billetes a la gente: el que los recibe debe dar algo a cam -
bio al Banco Central o contraer una deuda con el mismo, deuda que-
(por lo menos teoricamente) deberd cancelar algln dia. Por ello,-

todos los billetes tiznen algln "respaldo", aungue no sea el oro,-
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detrhs de cada billete esté alg(n bien que se entrega al Banco Cen
tral o la deuda de algdn sujeto con dicho Banco, o la reduccifn de

otro pasivo del mismo Banco.

Para entender en gue consiste la puesta en circulacifn de los
billetes diremos gque estas operaciones se deducen, lbgicamente, de

las funciones del Barco Central.

Como banguero del Estado, el Banco Central adelanta fondos al
Gobierno cuando los necesita. Esta entrega de billetes lleva, co-
mo contrapartida, una deuda del Gobierno con el Banco Central: és-
te se erdeuda (emite billetes), peroc también avmenta su activo - -
(tiene un crédito contra el tesoro). Lo contrario ocurre cuando -
gl Banco Central recibe billetes en nombre o por cuenta del tescro
(por ejemplo, cuando un particular ingresa sus impuestos en el Ban
co Central): los billetes desaparecen de la circulaci6n; se destru
ye dinero (disminuye la cantidad ce dinerc habida en el peis) vy, a
cambio de la reduccifn de sus deudas (menos billetes en circula --
cién), el Banco Central se endeuda con el Estsdo (a quien, en defi

nitiva, pertenecen los impuestos cobrados).

Como banco de los banqueros, el Banco Central emite billetes-
cuando presta a dichas entidades (préstemos personales, redescuen-
tos de efectos, créditos con garantia pignoraticia, etc.), y des -
truye dinero cuando los bancos le devuelven los créditos recibidos

o depositan su dinero en el Banco Central.

Como centralizador de las reservas de divisas, cuando el Ban-
co Central recibe moneda extranjera (fruto de exportaciones, de ipn
versiones extranjeras, etc.), debe emitir billetes a cambio; por-
el contrario, cuando vende moneda extranjera a algln particular o-

empresa (normalmente, a través de un banco) para pagar importacio-
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nes, para hacer turismo en el extranjero etc., recibe billetes a -

cambio: la cantidad de éstos, pues, se reduce. (84)

(84) C.F.R. Stanford John. D. El Dinero, la Banca, la Actividad -
Econémica. Editorial Limusa 1977. Pags. 77, 79, 80, 31 vy 82.
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CONCLUSIONES

En virtud de lo expuesto a través de este estudio y tomando -
en cuenta la naturaleza del mismo asi como los elementos gque nos
sirvieron de base para elaborarlo damos por concluido este trabajo

sintetizandolo a través de las siguientes conclusiones:
PRIMERA:

El1 descuento de titulos de crédito es una operacién en virtud
de la cual una de las partes llamada descontatario transfiere par
medio del endoso titulos de crédito a otra llamada descontante o
descontador, gquien adquiere en propiedad dichos titulos adn no ven
cidos y a cargo de tercero, a cambio de su valor menos la comisidn
e intereses (tasa de descuento) correspondiesntes al tiempo gque mg
die entre la fecha de transaccidn y el vencimiento del titulo de -

crédito.
SEGUNDA:

Existen en la definicidén de descuento de titulos de crédito -

tres momentos importantes.

En el primero se habla del endoso en propiedad de un titulo -
de crédito a cargo de un tercero, cuyo beneficiario es el endosata

rio( descontador).

En el segundo se habla de la adquisicién de ese titulo de cré
dito por parte del descontador, generalmente una institucibn de --
créditao.
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Y por OGltimo en el tercer momento se habla de la entrega de -
una suma de dinero, por parte del banco (descontador) al endosante
o descontatario. Ademés el titulo de crédito que se descuente no-
debe estar vencido, vy la cantidad de comisién e intereses serd a -
justada de acuerdo al tiempo gue medie, entre la fecha de transac-

cién y la del vencimiento del tituloc de crédito.
TERCERA:

El descuento de titulos de crédito es siempre de naturaleza -
doblemente real: real desde el punto de vista de la tradicién de -
los titulos y real desde el punto de vista de la entrega del impor

te de la operacidn al descontatario.
CUARTA:

E1 descuento de tftulos de crédito no esté reglamentado en --
ninguna de nuestras leyes mercantilas (Cédigo de Comercio, Ley Ge-
neral de Sociedades Mercantiles, Ley General de Titulos y Operacig
nas de Crédito, Ley sobre el Contrato de Seguros, Ley de Quiebras-
y Suspensién de Pagos, Ley de Navegacién y Comercio Maritimos). -

De alli la necesidad de gue se elabore una ley gque lo reglamente.
QUINTA:

La operacifn de descuento de titulos de crédito representa --

una serie de ventajas para el descontatario (cliente).

1.- Se desp-eocupa de tramitar el cobro de sus documentose.
2.- Convierte en efectivo antes de su vencimiento los titulos de -

crédito a su favor darivados de ventas a plazao.
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SEXTA:

A través de esta operacifn de crédito el descontante (banco o
particular) invierte a corto plazo parte de sus Tecursos, mediante
vencimientos escalonados. Esto le permite una Agil recuperaciﬁn,-
un atractivo rendimiento y una nueva generacién de recursos, gra -

cias a los intereses y comisiones.
SEPTIMA:

Existe dentro de la préctica Bancaria del Descuento de Titu -

los de Crédito, el descuento a corto plazo.

A través de esta operaciétn de crédito el banco (descontante)-
adguiere en propiedad t{tulos de crédito, por lo general no acepta
dos, cuyo vencimiento no debe exceder de 10 dias acompafiados o no-
de facturas, notas de remisidén, talones o conocimientos de embar -
gque. E1 descontatario con esta operacién mejora su capacidad de -
compra y de pago al convertir en efectivo sus ventas locales y fo-

rAneas y aprovecha la capacidad y fluidez de servicio.
OCTAVA:

Existen ademés del descuento @& corto plazo, el descuento con-

reserva de dominio y el descuento de exportacién.

Tipos de descuento desarrollados en la practica bancaria, es-

tos son:

1.- E1 descuento con reserva de dominio o constitucibn de prenda,y

2.- E1 descuento de exportacién.

£l descuento con reserva de dominio o constituci6n de prenda,
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es considerado por la banca como un servicio de financiamiento gue
estd orientado bésicamente a financiar a empresas distribuidoras -
autorizadas de automfviles, camiones y tractores en las ventas gue
realizan a plazo con sus clientes, por unidades gue adguieren es -

tos Gltimos.

A través de este servicio el banco adquiere en propiedad las-
series de aceptadas por sus clientes (letras de cambio o pagarés),
y por los cuales el interesado recibe anticipadamente el valor de-

los tftulos en cuestidn.

La caracteristica de esta operacifn de descuento es gue tiene
la particularidad de gue el contrato de compra-venta gue celebra -

el distribuidor con su cliente puede ser pactado.

a) Con constitucidn de prenda, en cuyo caso el comprador es vir --
tualmente el duefio de la unidad, pero queda constituida "prenda" -

en favor del distribuidor.

b) En el caso de contratos con reserva de dominio, el vendedor -
(distribuidor) es el duefio de la unidad, aungue con algunas limita

ciones.

Este contrato deberd estar ratificado debidamente ante el No-
tario Péblico o Corredor Plblico e inscrito en el Registro de 1la
Propiedad, Seccidn Comercio. Tanto el original del contrato como-
la factura original respectiva deben de ser entregados a la insti-

tucién de crédito.

Descuento de Exportacifn.

Este servicio de finmanciamiento puede ser proporcionado, tan-

to a personas fisicas como a Sociedades Mercantiles (empresas) gue
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hayan o vayan a caoncertar ventas de productos o servicios técnicos
a mercados en el extranjero (exportacién) con el objeto de finan -

ciar este tipo de ventas.

Estas operaciones deben documentarse en moneda extranjera (dg
lares americanos), el plazo de este descuento puede otorgarse 2 5-

afios.

Los titulos de crédito respectivos de la operacifn podréan es-
tar aceptados o no de antemano por el comprador extranjero. Uno -
de los requisitos establecidos por los bancos (descontantes) a sus
clientes (descontatarios), es la gvidencia de la exportacibn. Pa-
ra lo cual la letra de cambio no aceptada por el comprador deberé-

venir acompafiada de los documentos originales de embargue.

Ventajas para el descontatario: gbtencién de divisas por la -

exportacién de mercancias o servicios.

Ventajas para el banco: obtencién de ingresos por el cobro de

intereses y comisiones.
NOVENA:

El1 descuento de créditos en libros es un contrato estrictamen
te bancario regulado en la Ley General de T{itulos y Operaciones de
Crédito en los articulos 288, 289 y 290.

DECIMA PRIMERA:

La Ley General de Titulos y Ogeraciones de Crédito, establece
con toda claridad gue las operacionas por ella organizadas, son -
contratos, esta situacifn, puede ser aplicable al descuento de ti-

tulos de crédito ya gue, se le considera por la costumbre o usos -
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